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LE CHIC A LA CANADIENNE >

Le plus gros client du monde attend vos propositions

Plus de 100 entreprises canadiennes travaillent avec ces contrats. « Dans nos premiers contacts avec les

ferme pour obtenir des contrats d'un acheteur qui ne  acheteurs du gouvernement américain, explique-t-il,

s'engage pas a acheter quoi que ce soit. on nous demandait constamment si nous avions un

‘contrat de la GSA. Nous nous sommes vite rendu
ontants Auldeébut, Pes experts

%
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Le gouvernement américain, le plus gros client

du monde, a un mécanisme spécial pour négocier
d’avance les achats de produits et de services afin de
ne pas avoir a suivre une procédure laborieuse chaque
fois qu'il a besoin de plumes ou de mobilier de bureau.

Ce systeme, connu sous le nom de General Services
Administration Schedule Contracts (les « GSA
schedules »), prend la forme d'un accord général qui
ne précise ni les quantités ni les dates de livraison.

Le gouvernement négocie la tarification et les condi-
tions d'achat s’appliquant a plus de 53 catégories de
produits et services que les vendeurs fournissent déja
au marché commercial. Nombre d’acheteurs publics
préferent les contrats a barémes de la GSA aux divers
types de contrats dont ils peuvent se servir pour acquérir
en grande quantité des articles d'usage commun.

Les contrats de la GSA ont bien servi les entreprises
canadiennes. L'an dernier, 103 des 707 compagnies
canadiennes qui ont remporté des contrats du
gouvernement américain ont eu un chiffre de ventes
de 62 millions de dollars grace aux contrats de la GSA.

Le palmarés canadien
Les fabricants de mobilier de bureau étaient au

premier rang, ayant réalisé des ventes de plus de

20 milions. Krug Furniture, de Kitchener en Ontario, nous ont aidés a préparer notre proposition a la GSA,
1'un des 25 fabricants canadiens inscrits aupres de la car la simple lecture d'une demande de propositions
GSA, venait en téte. ne vous permettra pas forcément de comprendre

Les 57 fournisseurs de TI, a qui les contrats de la GSA  toutes les modalités et conditions. »
ont rapporté un chiffre d'affaires total d'un peu plus de Un contrat & barémes de la GSA ne constitue pas
19 millions de dollars, suivaient de prés. David Martin,  une garantie de vente. La préparation de la proposition
co-PDG de SMART Technologies, de Calgary, Alberta, le et les négociations imposent a chaque compagnie des
leader au sein de ce groupe, n'a pas tardé a se familiariser voir page 2 - Le succeés auprés de la GSA
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AEROSPATIALE ET DEFENSE
Tucson, les 13 et 14 novembre 2006 > Les
entreprises canadiennes qui fabriquent
des produits, vendent des technologies ou
font de la recherche dans le domaine des
dispositifs et applications de sécurité sont
invitées a assister a ComDef, une conférence
consacrée a la technologie et aux aspects
commerciaux de la sécurité et de la
protection des frontieres.

Renseignements : Rick Stephenson, consulat
du Canada a Tucson, tél. : (520) 6223641,
poste 101, téléc. : (520) 622-8127, courriel :
rick.stephenson@intemational,gc.ca; site
web : www.ideea.com/comdefo6tucson.

San Diego, du 31 janvier au 2 février 2007 >
Participez au pavillon canadien a West 2007,
une conférence-exposition organisée par
I'AFCEA (Armed Forces Communications
Electronics Association) et I'USNI (U.S. Naval
Institute) — la plus grande foire de la cdte
ouest consacrée aux technologies militaires
et gouvernementales (communications,
électronique, renseignement, systemes
d'information, imagerie, systemes d'armes
militaires, aviation et construction navale).
Renseignements : Jeffrey L. Gray, consulat
du Canada a San Diego, tél. : (213) 3462752,
téléc. : (213) 346-2767, courriel :
jeffrey.gray@international.gc.ca; site web :
WWW.West2007.0rg.

AGRICULTURE, ALIMENTS

ET BOISSONS

Chandigarh, du 1% au 4 décembre 2006 >
Agrotech 2006, la grande foire indienne de
I'agroalimentaire, porte cette année sur
Iindustrie de la transformation des aliments,
dont la valeur, estimée a go milliards de
dollars, ne cesse de croitre.
Renseignements : Harleen Sharma, consulat
général du Canada a Chandigarh, tél. :
(011-91172) 505-0300, téléc. : (011-91-172)

505-0341, courriel : harleen.sharma@
international.gc.ca; site web :
www.agrotech-india.com.

INDUSTRIES CULTURELLES
Amman, du 7 au 9 décembre 2006 >
UInternational Education Establishment
invite les organisations canadiennes a
exposer a la foire JETE 2006 pour recruter
des candidats au programmes des premier,
deuxieme et troisieme cycles.
Renseignements : Khalid Khalayleh,
International Education Establishment
Canada, tél. : (9o5) 455-0057,

téléc. : (9os5) 455-0015; bureau régional IEE
a Amman, tél. : (011-962-6) 553-8871,
téléc. : (011-962-6) 553-8874, courriel :
khalid@canadainternational.com, site web :
www.canadainternational.com.

MULTISECTEURS

Dhaka, du 11 novembre au 10 décembre
2006 > Le gouvernement du Bangladesh
organise la 12¢ foire internationale de
Dhaka, une excellente occasion pour les
exportateurs canadiens désireux d'établir
des contacts dans ce pays.
Renseignements : Haut-commissariat du
Canada au Bangladesh, tél. : (011-88-02)
988-7091/97, téléc. : (011-88-02) 8823043,
courriel : dhaka-td@international.gc.ca,
sites web : www.international.gc.ca/
bangladesh et www.epb.gov.bd/ditf.

PRODUITS DE CONSOMMATION
Munich, du 23 au 26 février 2007 >
Inhorgenta Europe 2007, une foire commer-
ciale consacrée a la joaillerie, sert de vitrine
aux derniéres créations et innovations. On
attend cette année quelque 1 150 exposants
venus de 47 pays.

Renseignements : Brigitte Mertens, Munich
Trade Fairs Canada, tél. : (416) 237-9939,
téléc. : (416) 237-9920, courriel :

bmertens@canada-unlimited.com,
site web : www.canada-unlimited.com.

PRODUITS DE CONSTRUCTION
Amman, du 6 au 11 novembre 2006 >
Project Jordan 2006, I'exposition interna-
tionale de matériaux, d'équipement et de
technologies de la construction, est l'une
des principales foires commerciales du
Moyen-Orient dans ce secteur.
Renseignements : Rose Wazani, IFP Near
East, tél. : (011-962-6) 560-7900, téléc. :
(011-962-6) 560-7904, courriel : projectjordan@
ifpjordan.com, site web : www.ifpjordan.com.

TIC

Washington, du 30 octobre au 2 novembre
2006 > La conférence Serious Games
Summit/Partenaires en apprentissage met
en présence des entreprises canadiennes
innovatrices et les intégrateurs de systémes
et entrepreneurs les plus dynamiques de
Washington. Le programme Partenaires en
apprentissage se tient parallelement au
Serious Games Summit, un colloque
professionnel qui s'adresse au secteur de

la conception de « jeux sérieux ».
Renseignements : CJ. Scott, ambassade du
Canada a Washington, tél. : (202) 448-6312,
téléc. : (202) 682-7619, courriel :
c‘j.scott@international.gc.ca, site web :
www.canadianembassy.org/partnersinlearning.

Hong Kong, du 4 au 8 décembre 2006 >
On s'attend a ce que [TU Telecom World
2006 soit la plus grosse exposition des
télécommunications a se tenir en Extréme-
Orient et a ce qu'elle attire plus de 5 ooo
entreprises venant d'une centaine de pays.
Renseignements : Brian Wong, consulat
général du Canada a Hong Kong, tél. : (o11-
852-2) 8477414, téléc. : (011-852-2) 847-7441,
courriel : brian.wong@international.gc.ca;
site web : www.itu.int/WORLD2006.

SERVICE DE RENSEIGNEMENTS

Le Service de renseignements d'Affaires étrangeres et Commerce international Canada offre aux exportateurs canadiens des

renseignements ministériels, des publications et de l'orientation. En voici les coordonnées : 1 800 267-8376 (région d'Ottawa :
(613) 944-4000), ATS : (613) 944-9136, courriel : engserv@international.gc.ca, site Web : www.international.gc.ca.
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