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Une vitrine pour la femme

Une innovation récente qui a occasionné des affai-
res surprenantes dans une quincaillerie progressive, était
une vitrine pour la femme.

Dans cette vitrine étaient exposés uniquement des
articles employés par les femmes. Le centre de l'attrac-
- tion était une grande affiche représentant une femme
tenant dans une main une carte portant les mots “Prix
spéciaux pour la semaine des femmes dans notre maga- |
sin” — Des flots de rubans étroits partaient de cette affi-
che et se terminaient par des petits noeuds attachés aux
divers articles, tels que fer électrique, articles en verre
coupé, pots et de casseroles de différentes dimensions.

On voyait en bonne place dans la vitrine une série
de paquets de savon teinture Aladdin et une attrayante
pancarfe de vitrine Aladdin.

Les pancartes de vitrine et découpés Aladdin sont a
votre disposition sur demande.

CHANNELL LIMITED
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Les agencements de magasins & prix modérés

de WALKER

La vignette ci-dessous représente des sections pour nouveautés ol fourniturcs pour hommes.
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La rignette ci-dessoug montredes sections @ rayons Walker pour magasing d'cpicerie et d'alimentation, magasing de
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La vignetle ci-dessous représente un casier pour quincailleric avee tiroirs aree ¢talage en avant. Nous fabriquons augsi
des comptoirs spéeiaur, deg rayonnages ct des tables d’étalage.

Lorsque vous construisez ou que vous modifiez, envoyez-nous le plan de votre magasin avec les mesures en indi-
quant les ouvertures, tuyaux, portes, etc., ainsi que vos idées sur l’emplacement et la grandeur des différents
rayons. Nous ferons un plan a 1'échelle et vous donnerois des cotations pour l'agencement de toute ligne de com-
merce, depuis l'é$icerie jusqu'a la bijouterie.

The Walker Bin and Store Fixture Co., lelted

KITCHENER, CANADA

Représentant pour la province de Québec: C. E. RIOUX, 2197 Rue St-André, Montréal.

En écrivant aux annonceurs, si vous mentionnez le “Prix Courant”, vous vous assurez un meilleur service.
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FLANGED éj
CAST
FIRE POT

LA FOURNAISE A AIR CHAUD
NEW IDEA

Si cela vous intéresse de devenir I'agent dans votre ville pour une fournaise qui a l'appui
absolu du fabricant et qui est largement connue et bien annoncée dans tout le pays, mettez-vous
immédiatement en rapport avec nous au sujet de notre proposition d’'agence pour la fournaise

“New Idea” de réputation mondiale — C’est maintenant le moment d’agir, la saison dee la cons-
truction est proche.

Nous sommes également les fabricants de la Fournaise sans tuyau “NEW IDEA”.
La circulaire illustrée décrivant cette fournaise est adressée sur demande.

——————er e
—_————c

A

THE HAMILTON STOVE &4 HEATER €O., LIMITED
SUCCESSEURS DE

GURNEY, TILDEN & CO., LIMITED, HAMILTON, ONT.

VANCOUVER. WINNIPEG. MONTREAL,

75 ans de succés dans la fabrication

Représentants a: MONTREAL:
WINNIPEG: M. CHARLES NICOLL, VANCOUVER:
1341, Higgins Avenue, Winnipeg, Man. 614 Rue Aylmer, Montréal. 1073 Hamilton Street, Vancouver, C. B.

En écrivant aux annonceurs, 8i vous mentionnez le “Prix Courant”, vous vous assurez un meilleur service.
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Une Innovation dans le Service des Bougies d’Allumage

Quand un automobiliste achéte des Bougies
d'Allumage Champion, 1l a droit a un service
d'allumage parfait.

Chaque type d’engin demande un type diffé-
rent de bougie d’allumage. ,

Le Coffret-Echantillons Champion (Cham-
pion Merchandiser) avec son stock complet de
Champions, permet au marchand de recom-
mander instantanément et avec précision, la
Bougie d’Allumage Champion qui convient ex-
actement a chaque moteur, et les clients sont
toujours satisfaits.

Offre Gratuite aux Marchands:

Nous serons tres heureux de vous expédier
gratuitement un de ces superbes Coffrets-Echan-
tillons avec une commande de n’importe quel assor-
timent de trois sortes de Bougies d’Allumage Cham-
pion. Pour plus de détails, adressez-vous a votre
courtier ou directement a nous.

Nouveaux Prix Champion:

Les prix de toutes les Bougies d’Allumage Cham-
pion ont été réduits comme suit:

Nouveaux prix.

Champion “X” (Ford).. .. .. .. .. .. .. 85¢

Champion, Regular Plugs(Bougies réguliéres) 95c

Champion Heavy Stone (Porcelaine épaisse) $1.10

Champion Spark Plug Co. of Canada, Limited

Windsor, Ontario

Les Bougies de Confiance

En écrivant aux annonceurs; si vous mentionnez le “Prix Courant”, vous vous assurez un meilleur service.
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Chaque classe

de

CAMION ehete plus do
camions Ford

L E Camion Ford a été mis pour la premiére fois . 3
sur le marché en 1917. 11 était prévu et cons- Les ventes en douze
mois accusent les aug-
truit pour satisfaire la demande d'un moyen de trans- mentations stivantes
port leger et économique, de prix réduit.

Camionneurs 3%

Nos statistiques montrent que chaque classe de Manufacturiers 829

consommateurs achéte plus de camions Ford chaque S
année, I'augmentation du volume étant une consé- St 9%
quence directe de la satisfaction que les propriétaires E“treg‘re‘;?“rs dels .

ont eue avec le Camion Ford. L’augmentation de ses construction 7

Marchands de
ventes prouve sa popularité. mentles ai
détail 236%
Un nouvel engrenage a haute vitesse que I'on Epiciers et pro-
peut obtenir actuellement, augmente sa valeur pour duits alimentai-
les besoins d'une llvralson rapide. res en gros  161%
Epiciers de détail
et magasins

Prix F.0.B. Ford, généraux 203%
Chassis seul $ 750.00 Ontario.

Démarreur et éclairage électrique $100 de supplément.

Ford Motor Company of Canada, Limited, Ford, Ontario

En é&crivant aux annonceurs, si vous mentionnez le “Prix Courant”, vous vous assurez un meilleur service.
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De meilleures affaires sont obtenues
par le marchand de “Gutta Percha”

Lorsque les gens se détournent de leur chemin pour encourager le magasin d’un cer-
tain marchand, c’est parce que les marchandises que vend ce marchand donnent satisfaction.
Lorsque les gens se détournent de leur chemin pour encourager un certain pneu, c’est parce
que ce pneu a gagné leur confiance et leur recommandation enthousiaste.

La raison des plus grandes affaires faites par les marchands de “Gutta Percha” se
trouve dans le fait que les pneus “Gutta Percha” donnent une satisfaction sans réserve.

P 99 CORD.ET
Pneus “Gutta Percha” i

GUTTA PERCHA & RUBBER, LIMITED

SIEGE SOCIAL ET FABRIQUE: TORONTO.
Succursales dans les principales villes du Canada.

En é&crivant aux annonceurs, si vous mentionnez le “Prix Courant”, vous vous assurez un meilleur service.
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Butterfield

Avez-vous pensé aux usines de
votre voisinage ?

Il y a dans les environs du rayon d’outils de tout magasin de quin-
caillerie des usines qui vont chercher des outils & des centaines de milles
et commandent d’aprés des catalogues parce qu’elles ne savent pas que le
quincaillier voisin les a. Ceci vous arrive-t-il? :

Exposez vos- outils Butterfield. Une carte postale adressée a I'agent
acheteur des usines de votre voisinage pourra vous procurer ces affaires.
Faites connaitre que vous avez ces outils. Vous pouvez faire la vente en
vous basant sur la réputation acquise depuis quarante ans par Butterfield
pour les bons .outils.

Représentants & ’étranger:

Grande-Bretagne: Geo. H. Alexander, 83-84 Coleshill St., Londres, Angleterre;
France, Italie, Belgique et Suisse: Fenwick Fréres, 8 Rue de Rocroy, Paris, France;
Suede, Norvadge et Danemark: Alb. Sigfr. Anderson & Co.,, Malmo; Espagne: Casa-
mitjana Hermanos, Barcelone; Japon; Abe-Kobel & Co., Yokohama; Grace: Stephen C.
Stephanson, 11 Rue Lycourgan, Athdnes; Pays-Bas: Wynmalen & Hausman, Rotter-
dam; Australie: H. R. Richardson, 82 Pitt St., Vickery’s Chambers, Sydney; Amérique
du Sud: Charles Dreyfus, B. Mitre, 785, Buenos Aires, République Argentine; Afrique

£ du Sud: H. Parker Wood, Cape Town, Durban et Johannesburg.

Demandez le dernier catalogue.

Butterfield & Co., Division

Union Twist Drill Company,
Rock Island, P. Q.

BUTTERFIELD

En écrivant aux annonceurs, si.vous mentionnez le “Prix Courant”, vous vous assurez un meilleur service.
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Bénéfices
continus
avec

Modeéle CQ 829 les Modéle LQ 327
Prix, $12.50 Prix, $11.00

Lampes et Lanternes \

(oleman Quick-Lite

“La clarté du jour pendant la nuit”

Les lampes et lanternes Coleman -Quick-Lite se vendent facilement
avec un bénéfice appréciable. Et elles satisfont vos clients. La lampe
Quick-Lite est 'éclairage le plus propre, le plus brillant et le plus moderne
pour la maison. La lanterne est I’éclairage idéal pour tous les usages exté-
rieurs. Les Quick-Lite sont durables, siires et les plus économiques a
employer. Elles donnent une puissance de 300 bougies d’une clarté d’un
blanc pur. S’allument avec des allumettes et brilent leur propre gaz pro-
duit par de la gazoline ordinaire & moteur.

Une publicité nationale a créé partout une vaste demande pour les
Lampes et Lanternes Quick-Lite. Elles sont annoncées dans “MacLean’s”
“The Canadian Farmer”, “Nor’'West Farmer”, Everywoman’s” et d’autres
journaux qui portent ’appel du Quick-Lites dans tout le Dominion — dans
la demeure méme de vos clients.

Il y a une demande pour les Quick-Lite dans votre localité. Satisfaites-
la. Profitez des bénéfices contmus qui proviennent de la marchandise qui
donne satisfaction.

Votre courtier de quincaillerie peut vous les fournir. Ecrivez-nous poui avoir des détails.

FABRIQUEES EN CANADA PAR

The ©leman |lamp (0. |id.

RUE QUEEN EST ET AVENUE DAVIES, TORONTO.

En écrivant aux annonceurs, si vous mentionnez le “Prix Courant”, vous vous assurez un meilleur service.
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womm. LA BOUTEILLE

pour les
consommateurs (

Les prix des produits THERMOS ont ét¢ réduits le 28 décembre 1920.

Ci-dessous une liste des articles populaires avec les prix actuellement en vigueur:

Stgnifie bons bénéfices
pour tous les détallants

de partout

No. 11 .. No. 14 No. 15 No. 61C
Rechanges
Garniture G Enveloppe en (Chopine)
aluminium nickel nlckell6 Détail $1.50
! canne
Chopine Chopine W i
Détall $2.50 Détall $3.00 Chopine (Pinte)
#1.26 Détail $2.75
No. 61% C
No. 11 Q No. 14Q No. 15 Q Be(;.hanxes
(demi-
Pinte Pinte Pinte chopine) Nécessaire en métal aveo
$4.25 $4.75 $6.00 Détail $1.50 bouteille No. 11.
No 396, Détall $4.50.
No 397. Détall $5.00
avec bouteille No 14.
Nécessaire Fibrold avec bouteille : 3
No 1. Nécessaire Fibrold calllouté avec Reécesanlre Therouuine svee
bouteille No 11. bouteille No 11.
No 416 .. .. .. .. Détall $4.50 No 400 .. .. .. .. Détall $4.50 No 201 .. .. .. .. Détall $7.00
No 417, avec boutellle No 14, $5.00 No 402, avec bouteille No.14, $5.00 No 200, avec bouteille No 14, $7.50

Escompte sur les prix de détail ci-dessus, 25 et 10%, 2% 30 jours.

Commandes par quantité de 25 piéces, assorties, escomptes 25, 10 et 5%, 29 30 jours.
Commandes par quantité de 40 piéces, assorties, escomptes 25, 10 et 107, 2% 30 jours.
Transport payé a tout détaillant du Canada pour expédition de 100 lbs ou plus.

De 50 a 60 pieces, assorties, pésent 100 livres ou plus.

Une comman.de assortie de 12 piéces donne droit pour le détaillant & des découpés et des garnitu-
res de vitrine pour faire un petit étalage.

Une cpmma'nde assortie de 25 piéces donne droit pour le détaillant & un écran de vitrine, une gar-
niture et fait un superbe étalage pour son ordre initial.

Si vous n’avez jamais vendu les Produits Thermos et si vous n’en avez jamais fait d’étalage, per-
mettez-nous de préparer I'assortiment pour vous;- nous ne vous enverrons que les articles de

.meilleure Yente dans un district comme le votre. Bénéfices de 509 et au-dessus sur le prix
d’achat suivant quantité.

Thermos est annonc¢ dans tout le pays — garanti faire ce que nous déclarons. Les nécessaires

Thermos sont d’une vente splendide dans tout district du Canada. Montrez-les a vos clients
parmi les fermiers — a tout le monde.

Thermos Bottle Co., Limited, 146 rue Wellington Ouest, Toronto

Demandez le catalogue illustré complet.  Qu chez votre courtier

En é&crivant aux annonceurs, si vous mentionnez le “Prix Courant”, vous vous assurez un meilleur service.
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THERMOS

Production accrue
oSS Prix de détails diminués RS

—_— -~

Norwich, U d d l d ’ ° ° New-York,
Conn. . 0. ne demande plus grande que jamals . v. eu.
Huntington, I1 i’y a jamais en une opportunité de vendre les THERMOS aussi San Francisco
W. Va., E. U. grande que celle qui g'offre & vous aujourd’hii. L’augmentation des facl- Cal, EU.

lités de fabrication ont fait baisSer les prix de Thermos au point de les '
—— mettre & la portée de tout travailleur, —
Brooklyn, De nouvelles usines ont été établies dans tout I'univers pour répon- Tokio
N. Y., E. U. dre & Pénorme demande toujours crolssante de réciplents THERMOS. Japon.
L’annonce dans les publications nationales augmente la demande — et ’
—_ envoie des clients & votre magasin. _
tondres Tout foyer, toute meére de famille, tout automobiliste, tout ouvrier, Kobé
Angleterr,e tout sportsman a un emplol journalier pour quelqu’un des produits Jao ’
: THERMOS, que ce soit une bouteille, une carafe, un pot, un bocal a ali- e
—_— ments, un nécessaire de lunch ou un service pour automobile. —_
V' Kok Et vos clients sont prévenus que le seul produit original et authen-
J° 11ra, tique porte le nom THERMOS gravé lisiblement sur la hoite métallique Londres,
apon. et sur la bouteille intérieure. angleterre.

_ Ils sont avertis également que les produits THERMOS on't obtenu S
le Grand Prix a toutes les Expositions Internationales qui ont été tenues

Toronto, depuis Paccord des brevets initiaux THERMOS. Toronto,
Canada

Canada. Ils désirent ce qu’il y a de mieux. C’est pourquoi ils demandent le

THERMOS. Et ce fait joint & Pavantage des prix réduits grice a Paug-
mentation de la production, signifie pour vous une opportunité Thermos
plus grande que jamais.

Demandez-nous de vous envoyer nos liStes d’gssortiment spécial et
notre catalogue.

La vente des produits
THERMOS
signifie de bons

BENEFICES

pour vous.

THERMOS BOTTLE
CO., LIMITED

146 Rue Wellington Ouest,
TORONTO.

JECESSAIRE POUR AUTOMOBILT POUR CARAFE THERMOS
4 PERSONNES,
No 234—Complet.. .. .. .. ..

No 224 Pour 2 personnes'.. . .. .. Détall 24.00 NEW-YORK, N.Y.

Aux Etats-Unis

. Détail $35.00 366 Avenue Madison, No_58, Pinte, $8.75 détail.
No 57, Chopine 6.75 détail.

En §crivant aux annanceurs, si vous mentionnez le “Prix Courant”, vous vous assurez L:n meillour serviee.
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Les Ventes de Mars ont dé-
7/ passé toutes nos espérances

-_ .

En dépit du fait que quelques fabricants de clOture ont éliminé le
détaillant et vendent directement au fermier, nos ventes aux détaillants
pendant le mois de mars ont dépassé de beaucoup la normale. Ceci =
prouve que le fermier préfdre encore acheter chez son marchand local
ot il peut voir la cloture avant de l’acheter et avoir la garantie du mar-
chand qu’elle lul donnera des années de service sous toutes les condi-
tions climatériques, quelles qu’'elles soient.

En général le fermier tient naturellement & acheter sa cloture aussi
bon marché que possible, mais sa premidre considération est la qualité.

il Vous pouvez répondre & ce désir en lui vendant la cloture Peerless
qui est fortement galvanisée pour éviter la’ rouille. — Notre garantie
accompagne chaque rouleau.

Si vous ne tenez pas la cloture, vous devriez le faire et c’est main-
tenant la salson de faire de grosses ventes. Les marchands de Peerless
sont soutenus par des annonces dans les journaux agricoles, prospectus
adressés directement et de nombreuses autres formes de publicité. Nous
avons une attrayante proposition d’agence & offrir. Notre nouveau cata- =
logue de printemps vient de sortir des presses. Il décrit compldtement
et reproduit tous les moddles de clotures, barridres et poteaux d'acier
Peerless — écrivez aujourd’hui pour demander votre exemplaire.

) Les’Clétures Peerless résistent

a toutes les épreuves
a . FAITES EN CANADA PAR

. . The Banwell Hoxie Wire Fence
Co. Limited.

="‘ ‘K
\ HAMILTON, ONT.
. W™ WINNIPEG, MAN.

En 6crn(ant aux annon§eun, 8i vous mentionnez.le “Prix Courant”, vous-vous assurez-un meilleur. service.
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Fers a Repasser

MODELE “MADAME POTTS”

Trofs fers, une poignée ct un porte-fer constitucnt
unc 8érie. Chaque fer cst différent. L'un pése 4
lirrcs et a un bout arrondi pour le polissage du linge
ct pour leg tissus légers, un deuxriémc fer pésc 5
lirres et un troisiéme, 6 livres.

Ces articles sont bien finis, bien empaquetés et de belle apparence. Les
_poignées sont les meilleures du genre et s’adaptent bien au fer.

Nous fabriquons également des poignées détachées, s’adaptant a tous les
fers de modéle “Madame Potts™. -

Le nom de Smart parait sur chacun de nos fers a repasser et est une
garantie de leur qualité supérieure. '

Fers a repasser de tous genres — pour manches, pour polissage, pour
tailleurs, etc.

Demandez notre catalogue descriptif
: Il vous sera envoye sur demande

A "11';’:1 ,;,.‘-,,"z,;.;.:“t';;,:,f ’-~
Ly Av""\”x" % e '%x"“}fr'i’&" I &

En &crivant aux annonceurs, si vous mentionnez lo “P_r»ix'_CQurant.",_voqs VOUS_ABSUIEZ 1N, maillarie oot s 1727
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Les pionniers dans la cléture en broch

La clotore Frost a été parmi les premidres & rem- acheﬁur éventuel que la plupart des gens pensent & la
placer les antiques cldtures de piquets et de planches. cldture Frost lorsqu’ils viennent igevoh?: magasin,

Parmi les premidres aussl, & donner au détafllant un Donnez-leur satisfaction avec la cldture qui a réponda
nouveau produit créateur d’affaires griice aunquel il a a toutes les’ épreuves.

développé un des plus grands départements de son

commerce avec le fermier. La salson' actuelle est une salson pour la cldture

Frost. Des améliorations sont faites constamment a
CLOTURE FROST des centalnes de fermes. Tout fermier a un endroit a
I.A cloturer en broche. Faites un effort pour obtenir sa

commande. Veuillez nous faire connaitre vos besoins
est devenue sl fermement établle dans Iesprit de tout en falt de cléture.

Frost Steel and]Wire Co., Limited, Hamilton, Canada

Fabricants dg fil de fer galvanisé et poli, broche & foin et liens pour balles, fil de fer tissé, Clotures pour
fermes, usines ou ornementales, Barridres galvanisées, Accessoires en fil de fer pour manufactures.
Ecrivez pour avoir le catalogue.

=

“Une once de prévention vant dne livre de Reméide

~DES colliers mal ajustés. et d es bourrures inférieures ont mis
bien des chevaux sur la liste des malades avec des écor-
W chures et des meurtrissures, .

Un cheval est un actif aussi longtemps qu’il est
de faire sa part de travail. Un cheval 2 Pécurie, qui mange du
grain et du fourrage cofitant cher, est une charge.

LES BOURRURES DE COLLIER “TAPATCO”
Brevet Américain, 1er décembre 1914. Brevet Canadien, 6 avril 1916.
Conservent les chevaux en bon état.

Elles sont largement employées par les fermiers qui eome-J
prennent que Pefficacité des attelages dépend entiérement d
Pajustement et du confort des colliers. :

Ecrivez pour avoir le catalogue.

The American Pad & Textile Co.
CHATHAM, ONTARIO.

\ :

“En &crivant aux annonceurs, si veus mentionnez le “Prix Courant”, vous vous assurez un meilleur service.
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Vendez-vous du
milléage ?

Autrefois les automobilistes se contentaient
d’accepter n’importe quel pneu d’'un nom connu,

sans aucune pensée ni aucun souci au sujet du
service.

Aujourd’hui les mémes hommes achétent du
milléage pour chaque cent dépensée.

Les détaillants observateurs attribuent a ce
fait la raison de la demande persistante et crois-
sante pour les “Semelles d’Autos” Ames Holden,

qui sont de beaucoup meilleures comme perfor-
chambres _ mance que les pneus ordinaires.
d air
grises De combien de milles sont-elles meilleures?
ot Ceci peut étre établi par le fait que la majorité
rouges des ventes proviennent des districts ou I'état des

AMES
HOLDEN

ugmentent

routes est le pire—oul une performance de 10,000
milles semble incroyable.

s malléage Puis la garantie de la “Semelle d’Auto” Ames
donné Holden plait aux acheteurs de milléage. C’est une
par les protection absolue contre les défauts de matériel

‘Semelles

ou de fabrication. Elle permet les arrangements

&’ Auto”, sans discussion ni paperasserie.

Dans 'ensemble il y a des centaines de raisons
pour lesquelles vous devriez vendre les “Semelles
d’Autos” Ames Holden—vendre du milléage. La
meilleure & votre point de vue est certes la mé-
thode généreuse qui soutient trés largement vos
intéréts. Laissez-nous vous en parler. Ecrivez-
nous.

SEMELLES D’AUTOS
- - AMES HOLDEN - -

~ PNEUS CORD ET FABRIC DANS TOUTES
LES DIMENSIONS COURANTES.

S HOLDEN MSCREADY;surro

ALIFAX, ST.JOHN, QUEBEC, MONTREAL, ’ TORONTO, LONDON,
WINNIPEG, REGINA, SASKATOON, EDMONTON, CALGARY, VANCOUVER.

otre garantie n'a aucune limite de temps ni de milléage.
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Les bougies d’allumage
dont la qualité et la
supériorité sont recon-
nues par toutes les au-
torités.

Comprennent des modéles pour tous les genres
d’autos, de camions, de motocyclettes, d’aé-
roplanes, de tracteurs et de moteurs.

Le deétaillant est protégé quant a ses profits,
les fabricants ne permettant pas le coupage
des prix.

Une campagne INTENSIVE d’annonce en
francais — comprenant les journaux, dé
pliants, brochures, pancartes, etc., fera con-"
naitre les bougies HERCULES d’un bout a

lautre de la province.

La qualité de ces bougies est telle que
tout automobiliste qui en fait I'essai ne vou-
dra plus employer des bougles des autres
marques.

Assurez la plus compléte satisfaction a vos
clients tout en vous assurant des profits inté-
ressanh

ECLIPSE MANUFACTURING COMPANY

INDIANAPOLIS, E.U. A

Distributeurs en gros a Montréal: STARKE, SEYBOLD LTD., 14 Rue St-Pierre.

Er') &crivant aux annonceurs, si vous mentionnez le “Prix Courant”, vous VOus assurez un millour‘urvlco.
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Le Rasoir AutoStrop au premier rang!

Pressez celevier
‘et dégagez |y

A Les détaillants trouvent
“d que-c’est leur plus grand

faiseur d’argent

, ORSQU'UN article de marque dépasse comme vente
Les Rasoirs AutoStrop se i . . .
vendent dexs-mimes lorsque tous les atitres de son genre, 1l y a une raison a un tel

le vendeur en fait la démons-

wation. . montrez au et SUCCES. L'article doit avoir un réel ménite. Il doit étre supé-

comment la lame s’ouvre pour

e age comme 1 1eue mieur. Il faut qu'il soit soutenu par des forces de vente supé-

d'un livre, comment le méme

levier qui dégage la lame, sert rieures.

a [lajuster pour se raser de

prés, moyennement ou légeé-

rement. LE RASO[R 1 VALET S
l. S’AIGUISE DE 1.UI-MEME.

Est bien annoncé dans toutes les localités canadiennes-francaises, dans les jour- -
- naux et périodiques et par d’autres moyens utiles.

LA campagne pour faire de 1921 une grosse année

est commencée. Les crédits de publicité sont énor- UR les rasoirs, cuirs,

mes. Le plan pour aides de vente est énorme. Le lames, etc., fabri-
montant des ventes de 1920 sera dépassé parce que qués dorénavant par
tout le plan d’organisation est grand. Les bénéfices nous, nous apposerons la
des détaillants seront grands. marque “Valet” en plus

de la' marque de fabri-
que “AutoStrop” com-

' LA publicité est une nécessité. La bonne publicité me indication supplé-
est efficace. Mais la bonne publicité de cette mentaire que ce sont
année sera soutenue par des étalages de vitrine, les produits authenti-

des brochurettes, des démonstrations et une foule ques de la AutoStrop

Safety Razor Co. Li-

d’autres tentatives pour aider le marchand 3 main- mited, de Toronto.

tenir le Rasoir AutoStrop ou il doit étre — au Premier
Rang. '

AutoStrop Safety Razor Co., Limited
“TORONTO, CANADA

En écrivant aux annonceurs, si vous mentionnez le "“Prix Courant”, vous vous assurez un meilleur service.
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| )u] ‘HCONN OR é.‘g SON L1 Ml"ﬂznf

MACHINES A LAVER ET ESSOREUSES CONNOR

Les machines & laver de la ligne Connor sont
de dessin distinctif et sont les premiéres dans leurs
classes respectives.

En tenant les machines a laver Connor vous
savez que vous tenez des articles d'un mérite
éprouvé et ayant des qualités attrayantes de
vente, que ce soit des machines électriques, & gaz,
a moteur hydraulique ou a main.

Pas un modéle unique, mais de nombreux
genres pour répondre aux demandes locales.

Pour les territoires qui ne sont pas encore
distribués, nous sommes préts a avoir de nou-

veaux détaillants pour tenir les machines a laver.

et essoreuses Connor dans n'importe quelle partie

du Canada.

Prenez par exemple les caractéristiques exclu-
sives de la machine électrique & laver et A essorer
“Perfection” de Connor. Elle posséde: Baquet extra-

. épais, 10ulettes mobiles en tous sens, moteur bien pro- -

tégé en-dessous du baquet et hors du chemin, aucun
engrenage ou volant exposé, essoreuse tournant com-
pletement, rouleaux de la meilleure qualité-—de 12
pouces de large, dispositif de silireté sur l’essoreuse.
Une machine électrique de prix moyen, bien que possé-
dent {ous les aventoges désirables des machines les
p.us coiteuses. Lorsque vous songez i vos ventes de
machines a laver électriques, examinez tout d’abord la
“Perfection” de Connor. .

La machine & laver Connor avec moteur hydrau- .

lique & basse pression, une merveille dans son genre.

Ecrivez-nous pour avoir nos derniers prix et notre
_proposition d’agence.

J. H. CONNOR & SON, LIMITED

OTTAWA, ONT.

En é&crivant aux annonceurs, si vous mentionnez le “Prix Courant”, vous vous assurez un meilleur service.
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“LE PRINTEMPS
EST A NOS
PORTES”

et les fantaisies des jeunes gens peuvent étre facilement
tournées en pensées d’amour. Tout ceci ne change pas
le fait que les gens mariés pensent & la peinture et que
les femmes sont toutes disposées & embellir leurs demeu-
res et en chasser la saleté et la tristesse.

Et, dites, y a-t-il jamais eu dans votre voisinage au-
tant de batiments qui aient tant besoin de peinture?
C’est la méme chose partout. Méme les rédacteurs de
magazines en parlent, blamant la guerre et les prix fan-
taisistes. Ils appellent cela, je crois, “La Reprise”. Tout
ceci ne modifie pas le fait que nous devons peindre main-
tenant — tout de suite. Bien! Et, dites donc, si cette
reprise prévue de la construction a lieu, le printemps de
1921 ne sera-t-il pas la plus forte saison que vous ayez
jamais connue. -

Tout ceci nous raméne & Ottawa et & ses gens qui
font des peintures pures & des prix raisonnables et qui se
spécialisent dans la coopération avec leurs détaillants.

Nous sommes anxieux d’avoir de vos nouvelles.
Envoyez-nous une carte postale et nous serons 13 en peu
de temps.

Ottawa Paint Works, Lfmifed '

P ' o | Ottawa, Canada

Succursales: Montréal et Toronto.
En scrivant aux annonceurs, si vous mentionnez le “Prix Courant”, vous vous assurez un meilleur service,
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Carpettes en linoleum et prélart

Une ligne pfofita_ble de vente rdpide'

NE demande active 8’est produite dans tout le pays pour les carpettes en linoleum

et en prélart, attribuable tout d’abord a la fagon dont elles ont satisfait le besoin

depuis longtemps ressenti d’'un couvre-plancher bon marché, durable et hyglemque et
ensuite & notre vaste campagne de pubhclte dans tout le Canada.

Les magasins de quincaillerie trouvent mamtenant que ces carpettes sont trés
profitables & tenir. Elles ne prennent pas beaucoup de place et sont continuellement en

demande. Elles sont si attrayantes que I'effet général de votre étalage est amélioré lors-
qu’elles sont ouvertes et exposées.

Les carpettes en linoleum et en prélart convenables pour cuisines ou autres piéces
et les attrayants dessous de poéle se font dans les dimensions suivantes:

TAPIS ET CARPETTES EN PRELART CARPETTES EN LINOLEUM
3 pleds x 3 pleds 6 pleds x 9 pieds
3 pleds x 4, pleds 7% pieds x 9 pleds
4Y, pleds x 6 pleds 9 pleds x 9 pieds
41% pleds x 7% pieds ' 9 pieds X 10, pieds
6 pleds x 9 pleds 9 pleds x 12 pieds
7% pieds x 9 pileds 10% pieds x 12 pieds
7% pileds x 10% pieds 12 pieds x 12 pleds

Les grandes carpettes de 6 pieds x 9 pieds et au-dessus sont emballées individuel-

lement en cartons. Les dimensions plus petites sont en rouleaux de six — toutes du
méme patron.

IMPORTANT Ces couvre-planchers sont faits en Canada pour supporter les con-
ditions ch.materlques du Canada, par des ouvriers Canadiens. Lorsque vous achetez et
vendez ces couvre-planchers vous achetez ce qu'il y a de mieux et en outre vous aidez a
procurer un emploi continu & ces ouvriers. -

Note.—Notre livre de modélep, en couleur, reproduisant environ 150 patrons, est
adressé sur demande.

SPECIFIEZ NOS MARCHANDISES FAITES EN CANADA
DISTRIBUEES PAR LE COMMERCE DE GROS.

Dominion Oilcloth & Linoleum Co., Limited

- Montréal, Ca_nada S

En &crivant aux annonceurs, si vous mentionnez le “Prix Courant”, vous vous. assurez un meilleur service.
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Que pensez-vous du Stimulant

des ventes de Burlap?

ES centaines de quincailliers ont déja 1egu leur exemplaire. Placez-le 14 ou il tra-
vaillera pour vous — sur le comptoir comme le vendeur muet, et tenez votre stock
bien assorti pour répondre a la demande croissante.

Les quincailliers de tout le Canada vendent cette année plus de Burlap qu'ils
n’avaient jamais pensé qu’il fat possible. 1921 promet d’étre une année exceptionnelle
. bour la construction et par conséquent I'année exceptionnelle pour la vente du Burlap.

Nous nous ferons également un plaisir de vous envoyer des échantillons de Bur-
laps pour décoration de murs dans les trois nuances huilées — blanc, beige et vert.
Vous serez ainsi & méme de montrer & votre client le produit — tel qu'il le recevra de
vous prét & poser sur le mur tout comme du papier peint et & étre peint de n’importe
quelle nuance désirée. '

Faites une commande d’essal aujourd’hul. Une petite dépense vous
permettra d’avoir un stock suffiSant de Burlap pour décoration de murs,
Demandez notre stimulant de ventes,

Dominion \Oilclothi & Linoleum Co., Limited
Montréal Canada

En écrivant aux annonceurs, si vous mentionnez le “Prix Courant”, vous vous assurez un meilleur service.
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SHERMIITELAC

T
- LeJVERNIS-TEINTURE
|  ISherwin-Williams

'KKST un produit “Cover the Earth” (Couvre
la terre) et ce fait & lui seul est une
assurance définie de qualité garantie.

SN — g T

. Pour retoucher les endroits salis & l'intérieur
I de la maison, pour redonner la bonne apparence

’ originale des vieux planchers usés, des meubles
et des boiseries intérieures de tout genre, il n'y
a rien qui soit plus digne de votre recommanda-
F tion que SHER-WILL-LAC.

Vendez et recommandez SHER-WILL-LAC.

5
|
Qﬂl Chaque étalage que vous faites sert 4 vous
) attirer une plus grande partie de la demande
3 de Sher-Will-Lac — demande qui est constam-
; ment provoquée par une publicité intensive au
consommateur.

Nous avons un systéme d’Echantillons gratuits
et un systéme d'escompte cumulatif. Ils ne man-

. queront certainement pas de vous intéresser et
¢!] d'augmenter vos ventes de vernis-teinture avec

g‘ le Sher-Will-Lac de Sherwin Williams. Ecrivez-
|

nous et laissez-nous vous en parler.

Twe Suerwm-Witeiams Co.

of Canada, Limited

PAINT VARNISH & COLOR MaAKERS
LINSEED OIL CRUSHERS

Facromgs MOnTAEaL TOMON'O W mmiPEC LOmDON
QFFiCED &4 WaRE=OUBLS MONTACaL TORONTO W.mmi#(C CarCams v.-cf.:fn HaLiPan NS

LO~N0O~ €~
U :

En écrivant aux annonceurs, si vous mentionnez le “Prix Courant”, vous vous assurez un meilleur service.

T

PG (L o Y5 (oS ) g bl M P

A e SRR O

| B sssizs



fol. XXXIV—No 15

LE PRIX COURANT, vendredi 15 avril 1921

En écrivant aux annonceurs, si vous mentionnez le “Prix Courant”, vous vous assurez un meilleur service.

Facrong
Or?icas & WaRtnOUsEY MON'ALAL vn-f-vc Winnegte Carc
ne.

La Sherwin-Williams est I'étalon de
valeur pour la peinture d’extérieur

E prix de revient au gallon est une base erro-

née pour caleuler la valeur de la peinture. Ce

qui est beaucoup plus important pour le mar-
chand, c'est la QUALITE de la peinture qu'il
vend, et si elle satisfera le client sur les trois
points de toute importance sur lesquels tout
peinture doit étre jugée — capacité de couver-
ture, résistance aux intempéries et durabilité.

Si vous jugez S.W.P. 4 ce point de vue c'est la
meilleure valeur de peinture que vous puissiez
offrir & votre clientele. Elle couvre un tlers de
plus de surface que les peintures ordinaires.
Elle dure deux fols aussl longtemps et repré-
sente ainsi une véritable économie dans le prix
d’achat. anssi bien que dans le coit de la main-
d’oeuvre pour peindre et repeindre.

Tout le monde connalt SSW.P. C'est un produilt
“Cover the Earth'”, (Couvre la terre), et I'¢tiquette
“Cover the Earth’ est partout considérée comme une
garantie d'excellence.

Tirez parti de cette popularité en identifiant votre
rayon de peinture avec S.W.P. et les autres produits
Sherwin-Willlams. Ecrivez aujourd'hul pour avolr les
détails de notre offre d'agence et voyrz les possibilités de
falre l'argent qu’elle vous offre.

Twe Suerwmn-Witiams Co.
of Canada, Limited

PAINT VAANISH & COLOR MmawEns
LINSEED O'L CRUSHERS

MontagsL TORONTO W:.mmiPte LOmpOn [~
Ve
onoLn Ene

¢
NCOLvtm MaLiFAR N S
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Des Proflts avec le

Le systéme Bowser d’emmagasinage de 1’huile vous
aidera & retirer un bon profit de votre département
d’huile.

Il évite la perte, la détérioration de I’huile et la
contamination d’un stock précieux.

Il épargne le temps de votre 'pérsonnel de vente et
procure un meilleur service & vos clients.

11 suppmme les planchers trempés d’huile et écarte
le danger d’incendie.

Le systtme Bowser est construit pour fournir du
service—il est durable et permanent. Il mesure
un gallon exactement d’un coup et montre d'une
facon précise le montant & faire payer pour chague
quantité distribuée.

Fig. 19 .
INSTALLATION POU::. ‘LE PETROLBIb : it
Ce modele No 19 répond parfaitement & ves besoins. S l BO l P f
La pompe mesure par gallon, demi-gallon ou quart. ans e wser’ e /r 0 sur
Ce genre d'apparell est un standard depuis des années

et a prouvé maintes fols son incombustibilité et ses I,"une est imPOSSible.

qualités de producteur de bénéfices.

. Fig. 241

di La pompe & nzollno (fig. ::1)

représentée cl-dessus est en

Demandez-nous notre brochure No 20—Ecrivez tandis que vous y pensez. Pebcemuntie oGy et Wi
mobilistes de partout. Eille

S. F. BOWSER & COMPANY, Limited s

électrique. Se ferme A clef.

66-68 Avenue Fraser, TORONTO. Compte, fitee ot mesurs In

guollnoden l.l versant direc-
tement dans les automobiles.
Bureaua de vente dans tous les centres. — Représentants partout. S'emplole avec un réservolr

dans le sous-sol.

~

Les Outils de B,ﬁch.erb'ns
de Pink

Les outils Etalons dans toutes les provin-
ces du Dominion, en Nouvelle-Zélance,
Australie, etc,

Nous manufacturons toutes sortes d’outils
de blicheron — Légers et de Bonne Durée.

TELEPH. LONGUE DISTANCE No 87

Demandez notre catalogue et notre liste de prix.

Vendus dans tout le Dominion par tous
les Marchands de ferronnerie en gros et
en détail,

THE

| THOS. PINK CO., Limited '
PEMBROOKE (ONTARIO FABRIQUES AU CANADA

*
==

En écrivant aux annonceurs, si vous mentionnez le *‘Prix Courant”, vous vous assurez un meilleur service.
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LA TOLE GALVANISEE

“ QUEEN S HEAD )

EST TOUJOURS EMPLOYEE LORSQU'ON
./+\. - DEMANDE CE QU'IL Y A DE MIEUX -

STOCK ET IMPORTATION
JOHN LYSAGHT, LlMlTED

MONTREAL

FER-BLANC EN FEUILLES
s TOLES CANADA =
TOLES NOIRES ET ETAMEES
. METAUX EN FEUILLES :-:

de toutes sortes

FER ET ACIER
FER EN GUEUSE
METAUX EN LINGOTS

A. C. LESLIE & CO,, LIMITED

BRISTOL ET MONTREAL
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"THE CANAD AINT CO.LIMITED

Makers y' the famous ['Iqoﬁan rand "Genuine White Lead

MONTREAL TORONTO HALIFAWINNIPEG CALGARY VAN COUVER
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PEINTURES ET VERNIS

Emails brillants et mats, Teintures et Enduits

Blanc “Peerless” pour peintre

IWAZ 2/[[7/711
ZU('LI"I JBA

[

/

COULEURS SECHES

Couleurs & 'huile et Japon
Vernis de couleur pour automobiles et voitures

En somme nous fabrlquons
Un superbe protecteur pour tout ce qui existe sous le soleil

R. C. Jamleson & Company, lelted

FONDEE EN 1858
Propriétaires-exploitants de P. D. Dods & Company, Limited
CALGARY : MONTREAL VANCOUVER

En é&crivant aux annonceurs, si vous mentionnez le “Prix Courant”, vous vous assurez un meilleur service.
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/
Etes-vous prét pour le commerce du printemps ?

..Smmlwface etVUR ;

¢ Sauvez Ritre at¥on, .

!

METTEZ EN STOCK maintenant les Produits Jamieson pour” ..
etre pret a répondre aux demandes de votre district pour la
saison du nettoyage de printemps.

LES PRODUITS JAMIESON sont constamment demandés
par les consommateurs qui ne sont satisfaits qu’avec ce qu'il
y a de mieux et ils assurent des ordres de répétition, car ils
possedent la satisfaction désirée aussi bien pour le détaillant
que pour le consommateur.

LE BLANC “PEERLESS” POUR PEINTRE DE JAMIESON
est bien supérieur a tout autre blanc de plomb, car il est plus
durable, plus blanc, plus joli, il couvre mieux et est plus éco-
nomique. Dans les ouvrages d’extérieur il ne craque pas et
ne se détache pas et dans les ouvrages d'intérieur, il ne jaunit
pas.

La qualite des Produits Jamieson est garantie
par plus de soixante ans d’existence

R. C. Jamieson & Company, Limited
FONDEE EN 1858
Propriétaires-exploitants de P. D. Dods & Company, Limited
CALGARY MONTREAL VANCOUVER

En écrivant aux annonceurs, si vous mentionnez le ‘““Prix Courant”, vous vous assurez un meilleur service
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La Peinture -Préarée
ENDURANCE

Votre clientéle compte que vous ne tiendrez en stock que
les meilleures peintures. Si vous.désirez faire avec succés un
commerce de peintures et de vernis, il est essentiel que vous
arrétiez votre choix sur ceux de la plus haute qualité.

Nous vous prions de mettre & 'essai “Glidden’s Endur-
ance Paint” et de la comparer & n’importe quelle autre sur le
marché, Aucune ne I'égale pour ce qui est de la densité et de

la superficie couverte, Vous choisirez alors la peinture de
Glidden.

"~ Ecrivez-nous pour avoir- les propositions que nous
faisons aux marchands. ' =

THE GLIDDEN COMPANY, LIMITED, 327 RUE CRAIG OUEST, MONTREAL.

MONTREAL - TORONTO - CLEVELAND - SAN FRANCISCO - RBEADING - NEW YORK -, CHICAGO
KANSAS CITY - DETROIT - BOSTON - PITTSBURG - LONDON - ATLANTA - " DALLAS

.-
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"EVERYWHERE

Un vernistrés recherché pour Pintérieur c’estle

-B-LE(
i S5
' Il
INIS DOMESTIQUES

Ce nom de Jap-a-lac est aujourd'hui bien connu des
familles de toute la province de Québec et toute ména-
gere en connait I'utilité pour I'intérieur de sa maison.

Tous les marchands savent ce que cela leur vaut de
I'avoir en magasin.

Que votre stock de Jap-a-lac soit toujours complet.

THE GLIDDEN COMPANY, LIMITED, 327 RUE CRAIG OUEST, MONTREAL.

MONTREAL - TORONTO - CLEVELAND - SAN FRANCISCO - READING - NEW YORK - CHICAGO
KANSAS CITY - DBETROIT - BOSTON - PITTSBURG - LONDON - ATLANTA - DALLAS

En &crivartt aux annonceurs, si vous 'ntentiohnez‘_le “Prix Courant”, vous,vous assurez un-mellleqr service,
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Avant que vous ne placiez cette commande

Laissez-nous vous donner des détails sur les

PNEUS ROYAL OAK |

Laissez-nous vous montrer ce qu'ils ont a vous offrir
pour augmenter vos ventes et votre clientéle.

Des lettres de courtiers et de détaillants nous
disent combien ils sont satisfaits des ventes de
Pneus Royal Oak, et combien les clients sont
satisfaits du genre de service qu'ils obtiennent.
Par exemple une maison de quincaillerie de 'ouest
dit qu’aprés avoir fait rouler un pneu Royal Qak
sur 5,750 milles, il était encore en bonne condition

Ecrivez-nous aujourd’hui’ pour connaitre nos pyq m,-sta_,,,
encouragements spéciaux aux détaillants. Dites- que 1e chéne.
nous simplement sur une carte postale ou sur un entéte de
lettre “Veuillez m’envoyer les détails de votre offre au détail-
lant” et signez votre nom. Les détails vous parviendront par
retour du courrier. '

OAK TIRE & RUBBER  CO. LIMITED

258 RUE VICTORIA, TORONTO.
. SUCCURSALES:
MONTREAL: 342 Rue St-Jacques. WINNIPEG: 120 Rue Lombard.

)

b, g s de PEDLAR

Plaques de coté.
Modéles uni ou imitation pierre.
Plafonds et murs métalliques.
Gouttieres et tuyaux de descente.

Ponceaux métalliques.

Ecrivez pour avoir la liste de prix et le

. L < D
- — X

3 ‘ . e ’ - ' ° »
‘. La plus grande usine de télerie de PLmpire Britannique. catalogue lllustre.

CAN

| THE PEDLAR PEOPLE LIMITED

FONDEE EN 1861.

26 RUE NAZARETH, MONTREAL, P. Q.
. SIEGE SOCIAL ET USINES : OSHAWA, ONT.

Succursales: Québec, Halifax, St. John, Ottawa, Toronto, Winnipeg, Calgary, Vancouver.

v

En_é&crivant aux annonceurs, si vous mentionnez le “Prix Courant”, vous vous assurez un meilleur service.
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Lorsque la peinture seche
avec des taches mates

i

Vous avez déja vu un ouvrage de pein-
ture qui, lorsqu’il est sec, montre des
taches mates et vous vous étes sans doute
étonnés de savoir quelle en était la cause.

: Une des raisons consiste dans I’huile =
I employée dans la fabrication de la pein-
ture.

L’huile, si c’est de I'huile de lin, a été
faite avec l'idée de tirer tout vestige
d’huile possible de la graine de lin, méme

&=

T

f
|
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T

A :‘-’,\ \

aux dépens de la qualité du produit fini. ey jﬁ
. ¥y
Il y a un point dans le pressage de la A
graine ou l'huile qui est extraite devient
une substance mucilagineuse. Ceci dans l {
I'huile nuit beaucoup a la qualité et occa-
_____ N sionne les taches mates dans la peinture. :
= 0‘\;:?:’0&‘ L’huile de la marque Livingston ne con- |
LINSEED '.-’3 tient jamais cette matiére. Ceci est une ;
e des raisons de la qualité de la marque l
m‘-&' Livingston. ;
6“&".’“:‘6 .N(?TE. —_ Cette. matiér'e mucilagineuse '[
S u:&:& g‘ laissée dans le pain de lin augmente. sa :
2 oL o valeur comme engrais. C’est pourquoi le i
(&OE o pain de lin de la marque Livingston est |
i) toujours de la plus haute qualité. l
|
L ] L ] [ ] [ ] o [ i
The Dominion Linseed OQil Company, Limited 8
BADEN, MONTREAL, TORONTO, WINNIPEG. &
)

e B T e ST TN e —— S
T | | ) e g );4,‘

En écrivant aux annonceuts, si vous mentionnez le “Prix Courant”, vous vous assurez un meilleur service.
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Pilote Superieure sans Tuyau

Lisez cette liste de points mar-  cold air  warm air
quants et vous trouverez une -
preuve convaincante de [effica-

cit¢ de la Pilote
Supérieure  sans
tuyau. Facile et
¢conomique  a
installer; un seul
trou a percer
dans le plancher;
pas de réseau de
tuyaux; aspire
Pair froid de la
maison et y
maintient  [air

chaud; conserve

lesplanchers
chauds pour les
enfants et la cave
fraiche pour
emmagasinage.
Recommanda-
ble, Digne de
confiance,
Hygiénique.

The Hall = ZrYd Foundry Company . La Pilote Supérieure sans tuyau|

LIMITED
HESPELER, - ONTARIO

cold air

Adjustable Collar
to Adapt Heater for
Various Heights

Galvanized Quter
Casing

Warm Air
Ascending
Cold Air

Descending

Direct and Indirect
Damper Handle

Direct Connected
n Out

Correctly Propor-
tioned Combustion
Chab

-

flo; Blast

o Improve
Combustiog

Arrangement for

Hot Water Coil

Tin and Asbestos »
Lined Galvanized
Inner Casing

Fire Pot in Two
Sections to
Allow for
Expansion and
Contraction

Every Joint
a Deep, Wide
Cup Joint

Large
Water Pan

Anti Clinker Four Bar®
Triangular Grate

(Simplest and Best
Grate Ever Invented) -

Deep Roomy Ash Pit Cast lron Ash Pit Bettom

Economisez 250/0 sur la
dépense de combustible |

chauffe la maison uniformément
partout avec abondance de cha-
lear et économise 25 pour cent
sur la dépense de combustible. Le
confort et la commodité procurés
par la Pilote Supérieure valent
plusieurs fois son prix d’achat. Les
détaillants troyveront que cette
fournaise efficace est une ligne
profitable & vendre.

e
e

En écrivant aux annonceurs, si vous mentionnez le “Prix Courant”, vous vous assurez un meilleur service.
»
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FOURNAISE MEILLEURE ET A
PRIX PLUS BAS

Une fournaise a air chaud qui différe entié-
rement des fournaises ordinaires. .Elle est én-
tourée d’une double cloison métallique: Iair
chaud circule entre la fournaise méme et la
premiere cloison et I'air froid entre la premieére
et la deuxiéme cloison. Grace a la

BANNER

PIPELESS

FURNACE

on peut placer des légumes ou des fruits tout
prés de la fournaise sans les affecter, car la
cave sera fraiche tandis que la partie habitée
de la maison sera confortablement chaude.

Commeé il n’y a pas de tuyauterie a adapter

a cette fournaise elle peut étre installée dans les
vieilles constructions. Cette fournaise chauffe

tous les appartements d’une maison sans qu'il
soit nécessaire de pratiquer des ouvertures ou
d’avoir des registres dans chaque chambre.

Economique comme coit d’installation —
Economique comme coiit de chauffage, Ia
Banner Pipeless Furnace n’a pas d’égale. En
plus

ELLE COUTE MOINS CHER QUE LES
AUTRES

ELLE SE VEND $175
ABSOLUMENT COMPLETE.

UNE GARANTIE ABSOLUE de satisfac-
tion est donnée avec chaque achat de fournaise
Banner — pas de restrictions — pas de condi-
tions exceptionnelles; satisfaction est donnée
a l'acheteur ou son argent est remboursé.

CE QUE DIT LA MATHEWSON HARD-
WARE, 734, rue Queen Est, Toronto:

En réponse a votre lettre du 18 mars au sujet
du succés de volre fournaise *‘Banner Pipeless”, je
dois vous dire que nous en avons installé 20 de diffé-
rents modcles l'automne dernier — et quelques-unes
étatent placées dans — des matsons  mal construites,
mais chacune de celles que nous avons installées a

donné la plus complele salisfaction a nos clients.

{('haque acheteur est un client satisfait et nous nous
altendons a faire de grosses ventes de volre fournaise
en 1921, La maison quv vend de vos fournaises ordi-
natres el de vos fournaises sans tuyaaclerie vend Uune
des metlewres lignes de f(;urmn es fabriquées au
Canada.

(Signé)
The Mathewson Hardware Co., Ltd.

Par George Mathewson.

Demandez notre circulaire descriptive.

The Galt Stove and Furnace
Company., Limited

GALT, ONT.

—]

En écrivant aux annanceurs, si vous mentionnez le “Prix Courant”, vous vous assurez un meilleur service.
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Poélés de cuisine de cachet et de classe

cipaux modeles.

Nous nous ferons un plaisir d’envoyer sur demande le cata-
logue illustré complet avec liste de prix.

“Falcon” Maple Leaf

C’est un poéle de cuisine qui forme une classe a
part. Il posséde toutes les améliorations et commodi-
tés possibles qu'une femme peut désirer. C’est un des
poéles de cuisine les plus désirables et de vente rapide
qui soient sur le marché aujourd’hui.

Il a une grille duplex durable — un vaste foyer
avec cotes perpendiculaires—un registre direct a glis-’
siére—une plaque avant a clef élévatrice—il est d'un
joli dessin avec d’épaisses garnitures en nickel uni.

Se fait en deux dimensions avec four de 18 pouces
et 20 pouces. Le “Falcon” chauffe vite, uniformé-

“Falcon” Maple Leaf ment et donne une cuisson et un rotissage parfaits en

tout temps.

Le poéle de cuisine “Pride” Maple Leaf

Ce poéle de cuisine a la faveur générale, a cause de sa
construction durable et de sa valeur. Il a acquis une répu-
tation enviable pour son rétissage rapide et parfait et la
liste des clients satisfaits est longue et va toujours en aug-
mentant.

Il est construit d’'une fagon compacte,—joliment garni
—agrilles de foyer et dessus de construction standard—avec
- une base forte et des pattes qui donnent au “Pride” un as-
pect plaisant et solide. .

Poéle de cuisine “Pride” Maple Leaf avec tablette élevée.
Plusieurs genres de chauffe-plats et de tablettes & choisir.
NOTE.—Nous demandons des détaillants partout.

Le fabricant de poéles, poéles de cuisine et fournaises
Maple Leaf avance partout par bonds et par sauts.

Nos détaillants sont répandus maintenant d’un océan a
Pautre. Mais il y a encore de nombreux endroits o nous
n'avons pas de représentant. Ecrivez-nous aujourd’hui pour
obtenir les produits Maple Leaf pour votre localité.

BEACH FOUNDRY LIMITED

s OTTAWA

“Pride” Maple Leaf

Succursales i
WINNIPEG et VANCOUVER

Vol. XXXIV—Nb 15
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La ligne de poéles de cuisine, poéles et fournaises Maple
Leaf est vaste et variée — répondant a tout besoin connu et
convenant & tous les goiits.” Elle offre des possibilités de béné-
fice sans égales au détaillant avisé.

Dans ces pages nous allons indiquer quelques-uns des prin-




Deux beautés—Uniques et extraordinaires

Dans la ligne Maple Leaf nous tendons toujours a la perfection.
Nous ne sommes jamais satisfaits avant d’avoir trouvé l'appareil
absolument le meilleur possible pour faire l'ouvrage spécial auquel il
est destiné. A titre d’exemple voici deux poéles de cuisine Maple Leaf.
Chacun d’eux est parfait dans son genre.

Le poéle de cuisine ey
“Composite” Maple Leaf

Un poéle pour le chauffage, la cuisine et le rotissage qui est le
dernier mot de 'efficacité — possédant tous les points qui signifient
qualité, économie et service. Il réunit les avantages de combustion
parfaite de la fournaise “Québec” avec ceux d'un poéle parfait pour
la cuisine ou la patisserie. Il économise la place, vous permettant de
faire la cuisine de la famille sur la fournaise de la maison. Il brile
du bois ou du charbon.

En voici un Nouveau
Le poéle de cuisine “Thatsit”” Maple Leaf

Voici notre dernier effort dans la combinaison d’une
fournaise avec un poéle de cusine. Il est coquet. Il est
construit avec I'idée qu'une femme qui recherche abselu-
ment le meilleur poéle pour tout usage, dira immédiate-
ment en le voyant “C’est cela”. Il est basé sur la four-
naise Québec, mais il a un dessus a 6 ronds comme un
grand poéle. La dimension du dessus, sans compter le
réservoir est de 23 x 331%4. La répartition de la .chaleur
est controlée de facon que soit que la chaleur passe ou
non dans le four, la feu soit obligé de passer en-dessous
des six ronds. Le four a 1314 x 1114 x 20 avec porte se
rabattant, modéle équilibré a ressort—arrét a friction—
poignée ne chauffant pas et thermométre. Le poéle est
muni d’une crémaillére a grillade et d’une porte pour ali-
menter le foyer. La plaque de tole sous Je dessus s’étend
sur le dessus du four. Réservoir en cuivre—avec ou sans
chauffe-plats. _

Le tuyau dans le four passe derriére le chauffe-plat
et non au-travers de celui-ci, laissant aussi plus de place
sur le dessus du poéle et plus de place sur la tablette du
chauffe-plats.

Nous nous ferons un plaisir de vous envoyer plus de
détails sur n’importe lequel de ces poéles de cuisine,
poéles ou fournaises et serons également heureux de rece-
voir vos demandes d’information au sujet de n’importe:
quel article dans la ligne des poéles. .

BEACH FOUNDRY LIMITED
:fgglt OTTAWA ' WINNIIS"I:I(;}W::“:’?N‘})OUVER

N IIINNDE. Y

En écrivant aux annonceurs, si vous mentionnez le “Prix Courant”, vous vous assurez un meilleur service,
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- Clest le Principe
qui a été la cause de cette expansion
BERE

Nous nous sommes ardemment efforcés
depuis prés de soixante ans de mettre a l&
disposition du public en général une ligne dé ™
marchandises que nos agents puissent cons-
ciencieusement recommander et libéralement
garantir comme un produit du plus grand

En Pannée 1864 merite. N

Le Principe essentiel de cette maison, est, d’abord, ensuite et toujours de
n’offrir a ses clients que des articles d'un mérite irréfutable et d'avoir toujours
présent a I'esprit le bien-étre de ses pratiques.

NOUS CHERCHONS A PLAIRE.

Notre hg'ne de poéles,
cu1s1n1eres et fournai-
‘ses JEWEL est sans
égale,

Nos BALANCES

~ Champion Jewel

sont le fruit d’une
longue expérience.

Notre fabrlque est le
foyer de mecamcxens

experts.
Ecrivez pour avoir

nos gros catalogues
illustrés. 4

En l’annéo 1920

‘The Burrow-Stewart and Milne Company, Ltd.

HAMILTON, CANADA.

Représentant pour I'Est:

John R. Anderson, 36 rue Saint-Dizier, - - - Montréal, P.Q.

==

En é&crivant aux annonceurs, si vous mentionnez le “Prix Courant”, vous vous assurez un meilleur service.
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Diagramme montrant une couverture garantie de McArthur,

Plus de 41 ans de service satisfaisant a nos clients

Toiture Standard de McArthur

Toutes les surfaces plates doivent &tre couvertes comme sult:—

1°—Posez une épaisseur de papler de doublage résiné de McArthur, ou de feutre non °
saturé de McArthur, en recouvrant les feullles au moins d’un pouce. Clouez les feullles sur
les planches du toit, simplement assez pour les tenir en place,

2°—Sur toute la surface, ¢tendez deux épaisseurs de Feutre goudronné de sept onces
“Black Diamond’”’ de McArthur en faisant dépasser chaque feuille de dix-sept pouces sur la
précédente et clouez aussi souvent qu’'il est nécessaire pour tenir en place jusqu’'d ce que
le feutre restant soit posé. Faltes monter les feullles sur les coupe-feu et toutes les sur-
faces verticales d’au moins huit pouces, ou selon qu’'il pourra &tre spécifié.

3°—Enduisez toute la surface uniformément avec la poix de goudron liquide ‘“Black
Diamond’ de McArthur.

4°—Sur toute la surface, étendez trois épaisseurs de feutre goudronné¢ ‘“‘Black Diamond”
de McArthur, laissant dépasser chaque feuille de vingt-deux pouces sur la précédente, on-
duisez de poix “Black Diamond” toute I'étendue des vingt-deux pouces de chaque feullle,
de facon que nulle part le feutre ne touche le feutre. Pour ma!ntenir le feutre en place, si
I'on se sert de clous, ils doivent étre recouverts d'au moins deux couches de feutre.

5°—Etendez sur la surface une couche uniforme de poix “Black Diamond” dans laquelle
vous introduisez, pendant qu’elle sera chaude, au moins quatre cents livres de gravier sec,
amiante broyée, ou plerre & toiture, pour chaque surface de cent pleds carrés.

Gravier—Le gravier doit &tre criblé, de faton A ce qu'aucun morceau n'excdde 5/8” ou
ne soit plus petit que 1/4”. Il doit &tre sec et exempt de saleté ou de poussidre. Pendant
les froids i1 doit é&tre blen chauffé et séché avant l'usage. L'amiante broyée, des déchets

_ de scorles, ou des callloux de gréve peuvent &tre employés.
Poix—La poix doit &tre la poix ‘“Black Diamond” de goudron liquide de McArthur.

Alex. McArtBur & Co. Ltd.

FONDEE EN 1880

82 Rue McGill, - MONTREAL, Canada.

Ecrivez pour avoir les prospectus.

i ]

En é&crivant aux annonceurs, si vous mentionnez le “Prix Courant”, vous vous assurez un meilleur service.
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~ Permettez-nous de vous présenter

“ OAKVILLE ” la. nouvelle

Quelques-unes des |
particularités de la
Marmite “‘Oakville”

a pommes _de terre Faite pour répondre au désir de la ménagere
i Canadienne d'avoir une marmite 3 pommes
et a légumes ‘

de terre et a légumes qui soit faite en alumi-

nium de haute qualité.”
Les '

£6 " ’ . . Y .. L L RN
ustensiles ““Oakville La nouvelle marmite “Oakville” a pommes
dépassent comme

durée tout autre de terre et a légumes a le bec soudé, propre-
ustensile - ment fini et fait en métal épais.

Chaque bec est garni d’'une passoire qui facilite
I'égouttage sans perte du contenu.

L’anse ajustable maintient le couvercle en place
pendant l'opération de I’égouttage. Ne tombe

pas sur le coté et ne vient pas au contact de la
chaleur.

Ne peut pas briiller les mains avec la vapeur
~ pendant I'égouttage.

Envoyez une commande d’essai aujourd’hui.

The Aluminium Ware
RICHARDSON & BUREAU, Agents, M_ONTREAL

En écrivant aux annonceurs, si vous mentionrez le “Prix Courant”, vous vous assurez un meilleur service.
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la derniere addition a la ligne
marmite 2 pommes de terre

Manlﬁactul‘lng CO-, Limited
- OAKVILLE, ONT
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LA CONSTRUCTION

ACTON VALE

2 ¢ceoles.  Secrétaire trésorier de la
Commission Scolaire: J. A. Deoelles,
St-André d’Acton.  Entrepreneur gé-
néral : A. Darie, St-Jérome. Tous tra-
vaux & faire 4 la journée par l'en-
trepreneur général.

. AYLMER

Bitiments de ferme et dépendances
i reconstruire par travaux & h jour-
née. Propriétaire: Geo. N, Nash, Che-
min d’Aylmer.

BIENVILLE

Collége $40,000. Secrétaire trésorier
de la commission scolaire: Henri Pa-
ré. Architecte: Lorenzo Auger, 39 rue
St-Jean, Québec.

" CAP DE LA MADELEINE

Résidence $5,000, St-Valére, Pont
St-Maurice. Propriétaire et comstruc-
teur: Henri Desaulniers, 268 avenue
Williams, Trois-Riviéres.

Résidence $6,000, rue Dorval. Pro-
priétaire: Dame Vve Damase Petit.
Briques: Trottier, Villeneuve & La-
croix, rue Lejeune, Trois-Riviéres,

Agrandissement de ‘magasin de
plombenie et résidence, .rues Notre-
Dame et Pont St-Mauricé.  Proprié-
tnire et constructeur: A. Grégoire.
Balance des travaux a faire 4 la jour-
née par le propriétaire.

Couvent $80,000. Propriétaires: Rév.
Filles de Jésus. Architecte: Jules Ca-
ron, 21 rue St-Joseph, Trois-Riviéres.
Entrepreneur général: U. W. Rous-
scau, Cap de la Madeleine. Electri-
cité: N. Montplaisir, Cap de la Made-
leine. Plomberie: Massicotte & Fré-
res. Acier: Eastern Canada Steel &
Iron Works Ltd, avenue Lesage, Qué-
Liee.

CHARLESBOURG

Noviciat ~ $150,000. Propriétaires:
Rév. Péres Kudistes, Bathurst, N.B.
Architectes: Robitaille & Robitaille,
203 rue St-Jean, Québec. Soumissions
seront demandées vers le 19 avril.

CHICOUTIMI

Résidence $4,000, Propriétaire: Ar-
teand  Gravel.  Construction en bri-
ques. ‘Travaux doivent commencer
p-ochainement.

Résidence $3.500. Propriétaire et
constructeur: J. E. A. Dubuc. Archi-
tecte: Alfred Lamontagne. Projet a
exécuter cet été.

Résidence §8.000, Propriétaire et
constructeur: J. B. A, Dubue, rue
Price.  Architecte: Alfred Lamonta-
gne. Travaux doivent étre entrepris
¢n mai. Construction en pierre.

DESCHAMBAULT

Agrandissement d'ateliers. Proprié-

taire et constructeur: Clovis Naud.
DIXIE

Maison de club, $450,000. Proprié-
taire: Montreal Golf Club. Président:
W. R. Baker, 773 rue Sherbrooke
Ouest, Montréal. Secrétaire trésorier:
k. F. Waterhouse, Boite postale 2349,
Montréal, Architecte:- Chas. J. Saxe,
364 rue Dorchester Ouest, Montréal.
Ia Cie du Grand Tronc va faire pla-
cer une voie de raccordement pour
la livraison des matériaux.

DORVAL ISLAND
2 résidences a4 I’étude. Propriétaire :

k. M. Ballantyne, 3 rue St-Nicolas,
Montréal.

GRAND'MERE

Maison pour visiteurs $15,000. Pro-
priétaire: Laurentide ©o. Ltd, Surin-
tendant: Geo. Cahoon Jr, Architecte:
H. C. Perran, 44 rue St-Pierre, Trois-
IR\iviéres.

Transformation d'une succursale de
bunque, $7,500. Propriétaire: La Ban-
Gue Nationale, rue St-Pierre, Québec.
Architecte: Pierre Lévesque, 115 rue
ft-Jean, Québec. Entrepreneur géné-
ral: Jos. Gosselin Ltée, 85 rue Dal-
housie, Québec.

KATEVALE

Magasin, Propriétaire et construc-
teur: Jules L'Heureux. Propriétaire
Crmande immédiatement prix pour
tous matérinux et quantité de vitres.

LA BAIE

Résdence $5,000. Propriétaires et
constructeurs: Proulx & Freéres. Cons-
fruction lambrissée en briques. Tous
travaux < faire 3 la journée.

LACADIE

Grange. Propriétaire: Henri F. De-
tand.  Architecte : Xavier Degogne.
Construction en bois, ciment et béton.

LACHINE

Magasin ‘& Résidence $25,000, rue
Notre-Dame, Propriétaire et construc-
teur: J. Théorét, 46, 14éme avenue.
Architectes: Cardinal & Beauchamp,
26 rue St-Jacques, Montréal. Pein-
ture: A. Jolicoeur, 235, 8éme avenue,
Lachine. Tuiles: E. Lepage, 34 rue St-
Vincent, Montréal.

Cottage. Propriétaire: H. R. Pat-

tersom, 138, 51éme avenue. Architec-

tts: Cardinal & Beauchamp, 20 rue
ft-Jacques, Montréal. Entrepreneur
général: Donat Sutherland, 101, 56e
avenue, Lachine. Peinture par le pro-
priétaire. Tous travaux i faire i la
journée par I'entrepreneur général.
I’'as de matériaux requis.
MONTREAL

Résidence (4 flats) $7,000, 1ére ave-
nie, Rosemont. Propriétaire et cons-
tructeur: Jos. Perron, 395 1ére ave-
nue, Rosemont. Recoit soumissions
ponr plitrage, toiture et plomberie et
demande prix pour tous matériaux.

Réparations & théitre: Propriétaire
Dominion Theatre, avenue Papineau.
Gérant: M. N. Lawand. Architecte:
R. Gariépy, 34 rue Notre-Dame Ouest.
Décorations et chambres de toilette i
faire & la journée, Contrat i accorder
pour systéme -i eau chaude. Marquise
Giavel Co., 255 rue Craig Ouest.

Résidence. $1600 rue Bennett. Pro-
rriétaire et constructeur: Geo. Ouel-
lorte, 149 Bld Pie IX. Tous travaux i
fuire & la journée. Achat des maté-
rinux suivant les besoins.

OUTREMONT

Garage $6,000 avenue de I'Epée.
IMopriétaire et constructeur: P. Gui-
dazio. 824 avenue Champagmeur.

3 résidences $10,000, avenue de I'E-
née. Propriétaire: J. Mallette, 251 rue
RBellechasse.

Cottage $35.000 avenue Davaar. Pro-
miétaire: C. E. Gravel, 50 rue Notre-
Dame Ouest, Edifice Duluth, Mont-
réal, Architecte: J. Perreault, 2100
avenue du Parc, Montréal. Entrepre-
reurs généraux: Marcil & Duquette,
3200 rue Waverly, Montréal. Entre-
preneurs généraux demandent soumis-

sions pour toiture, plomberie et pein-
ture et demandent prix pour tous ma-
tériaux. Tous autres travaux i faire
i Ja journée.

Maison & appartements. Proprié-
taire: A. Brossard, Architecte: R.

Charbonneau, 194 Parc (iuorgtrs-
Itienne-Cartier, Montréal. Soumis-

sions doivent  étre  demandées sous
pou.
PHILIPSBURG
Egtise Architecte: J. O. Turgeon, 55
rue St-Francois-Xavier, Montréal.
Soumissions regues par architecte
~xans date de cloture.
POINTECLAIRE
Maison de club $30,000. Proprié-
taire: Pointe-Claire Boating Club. Ar-
chitecte: H. Vallance, 128 rue Bleury,
Montréat=
POINTE DU LAC

Bungalow $5,000, Chemin National.
I'ropriétaire: J. O. Lecours, Trois-Ri-
vieres. Architectes: Asselin & Denon-
court, 136 rue Notre-Dame. Entrepre-
reur général: J. L. A. Lemire, 40 rue
Alexandre. Electricité: Geo. Duford,
aux soins du propriétaire.

Bungalow $5,000. Propriétaire: J. A,
Manseau, Trois-Riviéres. Travaux &
faire & la journée.

QUEBEC -

Agrandissement de résidence $4,000.
Propriétaire: L. Moreau, 257 rue St-
Jeun. Entrepreneur géméral: P. H.
Mathieu, L’Ange Gardien, Comté de
Montmorency. <Construction en bri-
que & 1 étage. Toiture en gravois.

Dispensaire anti-tuberculeux $80,-
000, rue de la Couronne. Propriétaire :
Conseil Municipal. Maire: Jos. Sam-
scm. Greffier: H. J. J. B. Chouinard.
Architecte: J. B. Pinsonnault. Sou-
missions doivent étre demandées vers
le 15 avnil.

ROXTON FALLS

Moulin & scie (systéme A vapeur).
Propriétaire et constructeur: V. La-
riviére. Construction briques et béton.

ST-EDOUARD DE FABRE

Agrandissement et réparations gé-
nérales a I'église $8,000. Secrétaire
trésorier de la paroisse: J. L. M. Tur-
cotte. Soumissions recues par le secré-
taire trésorier sans date de cloture.

ST-HYACINTHE

Lcole technique $100,000, rues Rosa-
lie & Richer. Propriétaire: Commis-
sian de I'Ecole Technique. Architecte :
. Ren¢  Richer. 240 rue Girouard.
Président : Louis Augustin, 106 rue
St-Michel.  Secrétaire: M. A. David,
31 rne Ste-Anne.

Couvent $300,000. Propriétaire : Cou-
vent de la Présenfation de Marie, Ar-
thitecte: Chas. Bernier, 70 rue St-
Jaeques, Montréal. Entrepreneur geé-
ncral: Uldric Boileau, 312 rue Fabre,
Montréal. Tous les sous-contrats se-
rnt accordés sous peupar I'entrepre-
neur général.’

ST-JEROME

Succursale de la Banque d'Hoche-
aaa. Architecte: 0. Deguise, Banque
d'Hochelaga, rue St-Jacques, Mont-
réal. Soumissions reques par I'archi-
lecte sans date de cléture. Plans et
spécifications chez I'architecte.

ST-JOVITE

Garage public $4,000. Propriétaire
et constructeur: V. Grenon. Tous tra-
vaux i faire & la journée. Construc-
tion bois et briques.
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E nom de “Barrett” sur n’importe quel produit est la marque d’identité d’un article de
L qualité. Les produits Barrett sont de vente rapide parce qu'’ils assurent la satisfac-
tion du client. Les produits décrits ci-dessous sont le résultat de longues années d’expérience
dans la fabrication et chacun d’eux est le meilleur produit qui soit sur le marché pour son
usage particulier.

Notree publicité dans les principaux journaux et publications annonce a votre clientéle
que la marque de fabrique de Barrett est toujours un sir garant de confiance.

Ciment Liquide a Toiture
Everlastic

Sans égal pour restaurer les vieil-
les toitures en feutre ou caoutchou-
tées. I} a la consistance de la mé-

lasee épaisse. Il est facile & appliquer et sdche

rapidement en une couche dure, élastique et extra-
ordinairement durable. A
Pépreuve de la moisissure,
deg acides, alcalis et fumées.
A la méme base que le
“Specification  Pitch” de
Barrett qui est fameux par
ses qualités imperméables.
Se vend prét a I'nrage en
empaquetages allant de la
boite d’une pinte <1 baril
de 40 gallons.

Couverture Caoutchoutée
Everlastic

(’est la toiture en rouleanx d’une
haute qualité exceptionnelle & prix po-
pulaire. Elle est faite de matériaux
imperméables de la plus haute qualité
et elle donnera & vos clients la méme
satisfaction certaine que celle qu’elle
donne a des milliers de geng dans tou-
tes les parties du Dominion.

Il y a un grand marché dans tou-
tes les localités pour cette toiture, et

ces derniéres annéeg ses ventes ont aug*
menté¢ énormément.

l.a Toiture caoutchoutée Everlastic se fait en
1, 2 et 3 doubles par rouleanx de 108 pieds carrés.
Les clous et le ciment se trouvent dans chaque rou-

o e ;;f/

Un bdtiment de ferme modéle N

montrant ['effet obtenu aprés
U'emploi de  la toiture caoutchou-
tée “Everlastic”.

WINNIPEG VANCOUYVER
HALIFAX, N. 8.

The M Company

MITED

MONTREAL TORONTO
ST. JOHN, N. B.
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L’Ecrih, avec son superbe intérieur bleu,
fait ressortir la beauté de I'argenterie — il at-
tire I'attention — et il fera I'ornement de votre

comptoir ou de votre vitrine. Dans chaque
écrin se trouve une belle carte avec la liste du

Niagara Falls

Community Plate

Cet écrin de 26 pieces se vendra bien

Cet écrin de luxe de 26 piéces aveg -
le nouveau modéle Grosvenor est spé-’

cialement adapté aux conditions de
vente du moment. Il est garni du
service d’argenterie le plus pratique
et le plus avantageux pour le prix.

11 contient: 6 cuilléres & thé, 6 cou-
teaux a dessert manche creux, 6 four-
chettes a dessert manche plat, 6 cuil-
léeres a dessert, 1 couteau a beurre, 1
pelle & sucre. :

Toutes ces piéces se vendent faci-
lement. Toutes les ménagéres en
font un usage constant et personne
ne peut s’en passer. '

<

Vous pouvez vendre ces piéces une.
a une — ou l'écrin complet comme
cadeur de noces, ou a des nouveaux .

mariés.

contenu et le prix de chaque piéce. Cet écrin -

de luxe se vendra bien, vous pouvez y compter.

Faites vos commandes tout de suite. Prépa-
rez-vous pour les affaires du mois de mai et du
mois de juin.

VOYEZ L'’ANNONCE dans la CANADIENNE pour MAL

ONEIDA COMMUNITY: LIMITED

- Ontario

En é&crivant aux annonceurs, si vous mentionnez le “Prix Courant”, vous vous assurez un meilieur service.
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BIJOUTERIE -HORLOGERIE

L’AMENDEMENT A LA LOI DU POINCONNAGE

Tout un émoi a ét¢ eré¢ dans le commerce de fa
bijouterie le mois dernier par I'introduction d’une loi au
Nénat a Ottawa pourvoyant & un amendement & la Loi du
Poingonnage de P’Or et de 'Argent, par lequel un poin=
connage e qualité sera permis sur les articles plaqué-or
ou plaqué-argent. lLe fait qu’une tele loi a été 1'objet de
deux lectures alors qu’il 0’y avait que quelgues membres
du commerce @ en connaitre la portée a ¢réé¢ un sentiment
défavorable «(’autant que l'impulsion vint d’une firme
Ctrangere »a (fanada qui a récemment établi une succur-
sale dans 1totre pays. Il semble qu’avec une association
bien établie, un effort aurait dd au moins étre fait pour
obtenir une expression d'opinion du commerce en général
avant d’établir et de faire passer un amendement aussi im-
portant. ,

Les différentes essociations furent informées par des
cireulaires de Ja . N. J. AL et il devint évident trés rapi-
dement que le commerce était opposé au changement pro-
posé. Les manufacturiers de Toronto passérent une résolu-
tion sévere et Pexéeutif du district de Montréal de 17.Ax-
soclation: fit de méme dans les termes suivants: “(‘ette
Association décide qu'il soit demandé au Sénat de ne pas
artoriser «('amendement 1 la vrésente Loi du Poinconnage,
car ceia provoguerait la fraude et ne servirait pas a de
bonnes fins et compliquerait sans nécessité les conditions
dans cette branche du commerce de bijouterie.”

La question fut soulevée a I'assemblée de Pexécutif de
i C.oNL L AL et fut discutée tout au long. Lorsqu’il
devint apparent que Popinion était nettement contre 1'a-
mendement, M. A. L. Levy présenta une lettre de la com-
bagnie appuvant cette législation, justifiant sa position,
mais disant qu'il n’avait pas d’objection a supprimer la
loi sans préjudice a une action future, si le sentiment du
commerce était adverse. L'offre fut acceptée dans Desprit
ol il était présenté, avec une expression de remerciements
pour le désir évident de conserver ’harmonie dans le com-
merce et de ne pas soulever une controverse qui pourrait
causer du tort & I’Association. Awec cet heureux présage,
on pouvait penser que la discussion était close. On vit olus
fard, cependant, que le sénateur M. Liynch-Staunton avait
Yeidé d"activer la passation de la loi devant le Sénat.

o — s

DES, ETALONS DE QUALITE

Un des plus importants points discutés A la récente
onvention des bijoutiers de Winnipeg fut la bréve dis-
wwion sur la vente es articles de qualité par le bijoutier

|

de détaii. 11 fut déclaré incidemment que le standard des
marchandises tenues par le détaizdant en général s'6tait ¢leve
considérablement pendemit ces dernicres anndes, Cette dé-
claration fut appuyée par un manufacturier en vue qui dit
que sa firme avait pratiquement discontinué les lignes bon
marché parce qu'elle 'était rendu compte que le commeree
désirait des articles meilleurs, Un autre orateur prétendit.
que l'élévation des “standands” était diie au progrées Ju
mouvement de PAssociation an Canada, mais que le erédit
en aiile ou non a la Co N JC AL e fait demeure quune
avance bien marguée a été no¥e et que le commerce de
bijouterie au Canada est établi zajourd’hui sur un meilleur
étalon de qualité que jamais,

‘ [lexpérience a plus que démontré que le bijoutier dé-
taillant doit offrir des art'cles de qualité &'l veut faire e
son commerce un gros suces. Pendant Pexcitation provo-
guée par la ricente taxe de luxe, on parles beaucoup du
handicap du bijoutier én raison du fait que le pharmacien,
le quincaillier et le magasin d’articles pour hommes te-
naient des articles dont la vente revenait a proprement
parler au magesin de bijouterie. Mais da plupart de -ceux
qui se plaignirent ainsi oublicrent le fait qu’l 0’y avait pas
de concurrence véritable entre eux et les autres magasins,
(Pest le ro'e du bijoutier d'engager sex clients a acheter
des “cadeaux qui durent”, dex articles de valeuy réelle qui
leur donnent non seulement du service mais aussi qui leur
procurent un vériteble plaisir. e bijoutier, en se spécia-
lisant, peut prétendre a cette réputation de vendeur d’ar-
ticles de qualité. et ’est I un attribut qu’il ne devrait pas
manquer de mériter.

—

= 0
UN CONFLIT D’OPINIONS

Une situation peu ordinaire a été créce relativement a
I'importation des marchandises au (‘anada sous Vitem 1209
du tarif. Cet item prévoit la prohibition d’entrée au Ca-
nada de “tout article, manufacturé dans tout Ftat ou pays
étranger, qui porte un nom ou une marque de commerce
qui est, ou tend & montrer le nom ou la marque de com-
merce dun manufacturier, marchand ou négociant du
Royaumé-l'ni ou au (anada ou de tout autre pays anglais,
A moins que ce nom ou cette marque de commerce ne soit
accompagnée d’une indication bien nette de TEtat ou du
pays étranger dans lesquels les marchandises ont été faites
ou produites”.

11 est entendu que le commissaire des douanes d Ot-
tawa a passé un réglement a Teffet que les nlfinmfm&uri@ré

-américaips aient 'autorisation d’expédier au (*anada, sous

(2 suivre @ la page 66) vA
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Les ficelles a lier Marque ‘“Maple Leaf”
de Brantford, réputées en Canada

ONT reconnues comme SANS EGALES parmi les produits de ficelle
dans toutes les parties du monde. Si ce n’était 14 qu’une simple affir-
mation, elle n’aurait aucune valeur, mais elle est confirmée par des
centaines de milliers de marchands et de cultivateurs de grams qui
certifient le fait que les MARQUES “MAPLE LEAF” sont positivement sans égales pour LA
LONGUEUR, LA SOLIDITE, L’'UNIFORMITE, L’ASPECT GENERAL, LA PLEINE VALEUR et
la SATISFACTION POUR LE PRIX. De plus, nos produits ont derriére eux prés d’'un demi-siécle d’expérien-
ce, pendant lequel notre souci constant a été non seulement de rechercher la confiance et la considération de nos
clients par des méthodes commerciales honnétes et équitables, mais encore de conserver et d’améliorer les meilleurs
procédés connus pour Ja production des ficelles & Aler du plus haut degré de ‘qualité. Comme preuve que notre am-
! bition & été pleinement réalisée, nous goumettons I’énorme accroissement et le développement extraordinaire de nos
vifaires en concurrence directe avec les fabricants de ficelles i lier du monde entier, ayant nécessité de temps a
autre des agrandissements de nos usines jusqu'ad arriver A avoir aujourd’hui une production annuelle de 10,000
tonnes, ce qui est la production la plus importante qu’ait aucune usine Canadienne et de mouveaux agrandissements
seront néoessaires pour répondre i la demande rapidement croissante pour motre qualité. De gros acheteurs dans
toutes les régions de la culture du grain o les ficelles A %ier de Brantford ont été introduites, les ont trouvdes
des plus satisfaisantes & tous points de vue, et si vous ne connaissez pas encore ce fait, cela vous paiera de vous
Taire connaissance avec mous et avec notre ligne. Nous sommes préts d satisfaire vos besoins en ficelles a lier
par grosse ou petite quantité. Ecnrivez-nous pour avoir échantillons et cotations. Nous sollicitons la comparaison *
uvec d'autres ficelles. Ndus avons vaincu la concurrence parce que nous l'avons dépassée en qualité. Nous nous
sommes spécialisés dans les ficelles d lier et en avons fait notre étude spéciale. Nous soumettons toutes les fibres
i un traitement spécial pour les rendre imattaquables par les inséctes. -
DEMANDEZ CATALOGUE ET LISTE DE PRIX.

CORDES ET CORDAGES EN TOUS GENRES.

The Brantford Cordage Company, Limited

Les plus grands manufacturiers de ficelles A lier de PEmpire Britannique.
BRANTFORD, CANADA.

L.H. Hébert & Cie,

Ferronnerie, Quincaillerie, Peintures et Vernis, 3 S R s tvous
Huiles, Vitres, Matériaux de Construction, ete.

EN GROS LA BONNE PEINTURE RAPPORTE
SEULEMENT PROFIT

’ > S
Nos voyageurs sont actuellement en route pour vous I 'se peut que Pon fasse de P'argent une

visiter; fls vous offriront les dernidres mouveautés de fois avec une ligne inférieure, mais, pour
Pannée. donner satisfaction & votre client, et afin
Réserves quelques minutes d’examen & leurs échan. qu’il vous demeure fidéle, vendez-lui le
tillons, ce ne sera pas du temps perdu pour vdus. produit qui justifie tout ce que vous en
Leur collection d’articles est aussi compld auo possl- avez prétendu.

ble et présente un assortiment des plus _

Nos prix ont été établis avee soin, vous me pouves Remplissez vos tablettes de peinture

manquer de les trouver avantageux et nous espérons
que vous voudrez bien nous donner la faveur de vos
ordres, que nous remplirons & votre entiére satisfaction.

“La Peinture appropriée pour peinturer convena-

LIMITEE blement. ”
IMPORTATEURS :
' : A. RAMSAY & SON COMPANY,
291 et 299 rue salnt-Paul! Fabricants de Peinture et Vernis depn'ris 1843.
Montréal Foroato N VATREAL Venconver
| , ‘ o )

En &crivant anx annonceurs, 8i vous mentionnez le “Prix Courant”, vous vous assurez un meilleur service.
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VITRERIE

Le verre a vitre belge nous ar-
rive en quantités et nous pouvons
vous établir des prix trés intéres-
sants soit pour livraison immé-
diate ou pour vos importations du
printemps.---Nous avons aussi en
stock ou manufacturons: glace,
glace biseautée, miroir, verre
plombé armé ou prismatique.

Ecrivez, télégraphiez ou téléphonez pour
connaitre nos prix.

MANUFACTURING
COMPANY, Limited

HOBBS

MONTREAL, LONDON, TORONTO, WINNIPEG.

En &crivant aux annonceurs, si vous mentionnez le “Prix Courant”, vous vous assurez un meilleur service.
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Ventes d’ustensiles en Aluminium

Les articles en magasin qui attirent
I'attention et sont pratiquement des
vendeurs muets sont le plus grand ap-
point pour yn magasin.

LES USTENSILES DE CUISINE EN
ALUMINIUM VERIBEST

par leur trés beau poli et leur forme
unique, jointes A l'utilité et au service

valeur.

Bouillotre
Capacité 6-10-16 chopines.

VERIBEST ALUMINUM CO. OF CANADA

78 Rue Duchesse

de chaque article ont atteint ce but.
Une commande d’essai prouvera leur

Ecrivez pour avoir le catalogue illus-
tré et la liste de prix.

Casgerole @ pommes de
terre, ange avee arrét.
C‘apacité 12-16 chopines.

. Toronto, Ont.

) X
ST THOMAS i, e

LA FORCE D'UNE HACHE
RESIDE DANS SON MANCHE.

STILL

vous procure un outil de travail plus solide car:

les MANCHES DE STII.IL. sont faits avec les
meilleurs des bois canadiens.

La vente des -
Manches de Still

surpasse de beaucoup celle des autres marques.

Iy a une raison. -
Manches de hache, de pic, de masse et de mar-

teau. Manches Cant Hook and Peavie.
Cela paie de vendre les Still

J. H. STILL- MFG. CO,,

ONTARIO

Paplers Peints STAUNTON

Tous mos moddles sont en 22 pouces de large. Cette uni-
tormité idéale (e |argeur permet un bien mellleur développe-
ment des desaina de worte que cea puplers excellent par lears
qualitéa attrayantea, qu’ils se vendent plux rapidement ot inel.
tent heauconp plua de genn A retapiswer leur demenre,

Nouvenuv deexins & eftetn de «retonne, d'indienne, de thpin-
werle, de rayures ou unin  dune ane varlété extraordinaire de
benuté exquive, Toutes les qunlités de pupleras peints wont re-
prénentéen depuin len articles les melllour marché jusqu’aux
spéelalitén du plun bean choix. Bordures droites on découpée
dans toutes lea dernldres nouveautéa.

1LES PAPIERS “REMI-ROGNES” de NTAUNTON. La 1t
sldre de ren paplers ent purtielloment séparée et est facllemment
enlevée rien qu’en trappant le bord du rouleau sur la table, lain-
sant le papler eractement et parfaitement rogné. Ces paplers
épargnent du temps et du travall, sont facileo & poser et sup-
priment Ia moltlé des ¢ in qul acc ordinairement
la pose du papler.

’

Nous veus Invitons cordislement & correspondre nvee noun

STAUNTONS LIMITED

FABRICANTS DE PAPIERS-PEINTS
TORONTO

Salles de ventes & Montréal: Chambre No 810
Edifice Mappin & Webb, 10 rue Vietoria.

D. D. MecARTHUR.

En Ecrivant aux annonceurs, si vous mentionnez le “Prix Courant”, vous vous assurez un meilleur service.

-

® cmema-
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Wirin 5 Devices

Marques de Fabriqué

representant des produits

de (ualite

C ELA nous procure une véritable satis-
faction d’étre associés aux compagnies

représentées par ces marques de fabrique
bien connues.

Chacune de ces marques de fabrique
indique un produit de qualit¢ de tout pre-
mier ordre qui a depuis longtemps établi

sa valeur partout ou se font des travaux
electriques. L

Northern Electric Company
LIMITED

CALGARY
WINNIPEG EDMONTON
REGINA VANCOUVER

MONTREAL
HALIFAX
QUEBEC

OTTAWA

TORONTO

HAMILTON LONDON
{

WINDSOR

CWiring Devices
l"llllllll"l“"ll"m""l"liiii”|ml|”||||||| CANADA

S5

TnApg:/ MARK

Shawmut Luses
T TERT

D
Safqudf"mt‘ e

1872
EDWARDS

‘5';.

CMromo]d &
Fzﬂmbs

\ENJAMI N

="PRODUCTS

ll!l(lOR
ll ING DEVICE

En 6orivant aux annonoceurs, si vous mentionnez le “Prix Courant”, vous vous assurez un meilleur service,

Floctrical
aluy

IE
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Multipliez vos
ventes de 1921

La vente d’'une lampe de
poche Eveready

(plus)

A vente d'une lampe de poche a un

' L client marque le commencement
d’une série croissante de profits. Elle est
le début d'une demande continue de Bat-
teries Eveready; elle fait revenir I'ache-
teur de lampe de poche a votre magasin,

vous donne l'opportunité d'en faire un Les Batteries
client régulier et aussi de lui vendre d’au- 8o chient eent
tres marchandises. que le client usen
. (égalent)
Exposez la ligne de facon attrayante | e sy
et voyez comme vos ventes vont grossir. =
Fabrication Canadienne pour le Commerc .
Canadien. ) Le total des affaires
CANADIAN NATIONAL CARBON CO., résultant d'une simple
Limited, | vente
TORONTO et WINNIPEG.

~ Batteries et Lampes de Poche

En &crivant aux annonceurs, si vous mentionnez le “Prix  Courant”, vous: vous assurez un meilleur service:
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LE COMMERCE DE QUINCAILLERIE

“Les prix ne subiront pas de baisse trés sensible” dit M. J. A. Frazer. de la
maison ‘Lewis Bros. Limited”

Selon Popinion que g’est formé notre représentant,
d’aprés les diverses interviews qu’il a donnés aux mar-
chands de gros de Montréal, le prix dans le commerce
de quincaillerie ne sont pas appelés & subir de baisse
subite.

Voici ce que nous disait, & ce sujet, M. J. A. Frazer,
gérant de la ‘Maison Lewis Bros. Lted: “Les marchands,
dans tout le pays, ont évidemment arrété que les prix ne
subiront pas une baisse sensible, car non seulement nous
avons constaté une augmentation dans le nombre de com-
mandes, mais ces derniéres ont encore augmenté en vo-
lume, ce qui indique qu’on est en train d’augmenter le
stock et de compléter dans une large mesure, Passorti-
ment de marchandises nécessaire, ce qui ne s'était pas vu
depuis plusieurs mois”.

La raison que l'on peut donner de ce changement
Tattitude c’est que l'on comprend qu’il faut créer chez
P'acheteur I'impression favorable que les affaires vont bien.

“Il faut, nous disait un homme d’affaires en vue,
mettre tout en oeuvre pour faire fonctionner comme il
faut la grande machine du commerce. Pour cela il ne
faut pas craindre d’employer tous les moyens honnétes a
notre disposition. Et le fait de domner & la surface du
commerce le vernis convenable qui lui donnera une ap-
parence attrayante est un de ces moyens.

Voici comment g’exprime & ce sujet M. Fraser:
“Il est évident qu'un marchand qui posséde en stock

un article pour lequel la demande se fait sentir, s'il par-
vient & vendre cet article, non seulement réalisera un
profit sur cet article en particulier, mais créera 1’im-
pression qu’il est un excellent homme d’affaires pro-
gressif.”

Nous comprenons bien, et nous 1’avons souvent ré-
peté dans notre journal, qu’il ne faut pas mettre dans le
renouvellement de son stock, autrement dit dans ses nou-
veaux achats, une exagération préjudiciable. La pru-
dence qui est de mise en toutes choses, doit étre respec-
tée surtout & ’époque d’incertitude que nous avons tra-
versée,

Quoique tout semble vouloir se stabiliser, quoique le
commerce de quincaillerie, moins que tout autre, n’ait a
craindre de chutes retentissantes, il ne faut pas croire
qu’il faille se lancer & bride abattue dans la voie des com-
mandes nombreuses et volumineuses.

Le fait, comme nous I'assure M. Frazer, que les mar-
chands de tout le pays semblent ne plus redouter de crise
en donnant des commandes plus nombreuses, n’indique
pas que noug devions nous départir de la ligne de con-
duite sage que les ravages de la guerre nous ont enseignée
si brutalement.

Ce fait marque simplement un regain d’activité dans
le commerce de quincaillerie et c’est bien tant mieux.

La machine du commerce en cette ligne avait besoin
d’activité et le plus tot 'on contribuera a lui donner le mou-
vement normal, le mieux ce sera.
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Lal mentalité d’un marchand.

Nous ne saurions trop insister sur I'idée que nous
venons de  développer trop rapidement.  Voici un fait
que nous racontait hier, M. Frazer, qui, il y a quelque
temps faisait la rencontre d'un marchand, & son magasin
méme:

“II'v a quelques jours, nous disait M. Frazer, je
conversals avee un marchand qui disait que les prix de
ferronnerie allaient baisser et que, pour cette raison, il
Le voulait pas acheter davantage. Pendant les dix mi-
nutes que dura notre conversation, frois clients se présen-
trent A Tui, et Tui demandérent certains articles qu'il ne
cut leur procurer. 11 ne les avait pas en xtock.

Pouvez-vous vous imaginer combien de temps ce
marchand _pourra demeurer en affaires, s'il continue A
suivre ainsi cette étroite politique? Je lui suggérai done
cecis siovous achetiez en petite quantité suffisante pour
tenir votre stock en bonne condition de telle sorte. que
vous puissiez pouvoir répondre 4 la demande courante—-
et cein malgré la baisse pessible dans les prix, croyez-vous
que le volume de votre stock serait trés affecté et que
vous ne vendriez pas avec un profit quelconque vos mar-
chanclises plutét que de laisser échapper un client?

Mon marchand  réfléchit pendant quelques minutes
et conelut que ma suggestion aprés tout n'était dictée que
par-le bon sens et alors il me donna une commantle sub-
tantielle.”

Ce fait typique explique parfaitement notre pensée.
Remarquons que dans ce cas le vendeur en gros ne cher-
dhe pas & induire le marchamd en erreur. 11 comprend
‘il ne sert de rien de compliquer les choses qu'une
grosse commande fait souvent plus de tort qu'une petite
bien placée et & laquelle le marchand pourra faire face.

l[ilmmrtnnt,' encore une fois, ¢'est que les affaires,
en revrenant leur cours appuyent sur une base <olide.
sths (uoi nous courons grand risque de revenir aux per-
wurbations qui se sont produites pendant la guerre ef les
mois qui la suivirent.

Situation générale,
. .

La situation générale semble honne. Bien que cer-
fains articles accusent encore quelques variations, on peut
dire qu'il n’y a pas de coups de foudre A craindre dans
I firmament du commerce de quincaillerie.

M. P. Paradis, manufacturier de poéles bien connu,
nous disait “qu'il existe encore certaine nervosité chez
Pacheteur, maig selon lui cette nervosité tout en n’étant
pas générale ne saurait étre de longue durée.”

“On sent partout, ajoutait-il, le besoin que les af-
faires reprennent leur cour normal. Il se dégage de mes
velations avec le hommes d’affaires, une atmosphére de
bien-étre que mous n’avions pas constatée depuis long-
temps. Bien que tout le monde admette que le commerce
dui fer et de Pacier ait pris du temps A se réveiller, cepen-
dant Passurance que nous avons de ne plug avoir A souffrir
de dégringolade suffit & mettre de la bonne humenr dans le
monde des acheteurs,

LES PREVISIONS POUR L’ INDUSTRIE DES
PNEUS AUX ETATS-UNIS S’AMELIORENT

Le ler octobre 1920, les stocks de pneumatiques aux
mains des manufacturiers et des marchandy des Etats-1 nis,
s'‘élevaient & environ 11.000,000. La production depuis:
lors n’a probablement pas dépas<¢ 209 de ceile du début
de 1920, so0it environ 28,000 pnémhm'(plm par jour en-
viron. Ia taux des ventes de pnenmatiques pendant les
cing derniers mois et demi, bien que favorablement in-
Muencé par une température hiver anerma'ement dovee.
a 6té en movenne de 1,600,000 pneus sculement par mois.
A précent, les stocks en mains doivent s'élever probable-

ment & environ 6,000,000 de pneumatiques Iy a done

une amélioration évidente dans la situation du stock. L'in-
dustrie des pnenmatiques, dans I'ensemble, a liquidé forte-
ment. Tes inventaires ont été réduits notablement, les sa-
laires ont ébé abaissés, les forces de vente rerouvelées. et en
général, la fabrication et la vente ont ¢té placées sur une
baze beaucoup plus solide.

Malgré cette amélioration Pindustrie américaine des _

pneumatiques n’est pas encore en pleine voie de prospé-
rité, Sa fortune est intimement lide a celle de I'industrie
de automobile ¢t A celle du commeree en général. Tne
amélioration transcendante dans VPindustrie en général
nest pas certaine immédiatement, particuliérement dang
'industrie de 1'automobile.

Les ventes de pneumatiques aux manufacturiers pour
de nouveaux automobiles continueront cette année a étre
au-dessous de la normale. Les remplacements de pueus
par les propriétaires d’autos nsagés se feront plus modéré-
ment qu'en temps normal. En raison des conditions diffi-
ciles de ce marché, la concurrence sera trés vive. Lleffi-
cacité dans la fabrication et dans la vente sera un facteur
principal des profits. Des prix plus bas sur presque toutes
les sortec de pneumatiques sont probables, spécialement
pendant la derniére moitié de 'année. Capendant de bonnes
affaires seront faites par les maisons qui ont liquidé leur
stock et qui ont revisé leurs prix parallélement aux ni-
veany de concurrence. Tel est Pavis de Babson.

LA DOMINION BATTERY OUVRE UN ENTRE-
POT A MONTREAL

La Dominion Battery Co. Limited, de Toronto, vient
dQouvrir un entrepdt au No 1907A rue St-Denis, & Mont-
réal, don elle fera les expéditions de ses batteries “Re-
hable” et “Columbia”, si avantageusement connues du
public.

M. P. C. Paiement vient d’étre nommé gérant de la
succursale nouvelle et aura charge des ventes dans toute
la province de Québec.
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POUR OBTENIR LE COMMERCE DE PEINTURE
DU PRINTEMPS

“Vers cette époque de l'année, les vendeurs des dé-
partements de peinture des meilleurs magasins de quincail-
lerie recherchent les moyens d’obtenir les affaires de prin-
temp= et comme les affaires seront moins faciles & s’assurer
ctte année, il n'est pas trop tot pour établir vos plans.

n bon moyen e faire de nouvelles affaires est de
porter les regards sur les places ot peuvent étre faites les
affiires. Vous ne chercherez pas a péeher un esturgeon dans
une petite riviere a truite, pas plus que ne chasserez Pours
avee un fusil du calibre 22, Vous devez rechercher les af-
faires 12 ot vous avez le plus de chances d'en trouver.
Pourquoi ne pas chercher «lans votre propre voisinage
et voir quelles sont les maisons d’habitation ou autres bi-
tisses qui ont besoin de peinture. 'l.orsque voug avez cette
une bonne lettre courtoise aux pro-
priétaires et essavez de les décider A faire sans tarder ses
travaux de peinture du printemps.

information, écrivez

{ette idée d’obtenir des affaires par correspondance
est trés importante et trég profitable et un mot sur les
listes et 'ex clients probables ne serait pas déplacé ici. Au
point de vue de Péconomie dans la publicité directe, les lis-
tes d'adresses tiennent le premier rang. La chose est hien
évidente quand on considére que les statistiques montrent
qu’il v & environ 3,000 changements commerciaux au (a-
nada, chaque jour ouvrable. Des firmes suspendent leurs
affaires, changent de maine, saffilient, déménagent, des
individus meurent, des hommes et des femmes se marient,
des jeunes gens se lancent dans le commerce, en sortent,
ete.

["ne bonme liste est la véritable bece du suecds dans
cette ligne et le moven d’obtenir les meilleuns résultats
Q’une publicité directe.

Faire usage d’une ancienne liste incorrecte ou d’une
liste qui n’est pas en ordre pour répondre & vos besoins est
'une perte de temps et d’argent. I’économie n’est pas tou-
jours dans Dépargne de Pargent, elle réside dans la dé-
pense judiciense d’argent pour obtenir les meilleurs reve-
nus possibles. o .

Yous verrez que 'usage d’une bonne liste vous paiera
trés bien en placant votre proposition dévant tous les ache-
teurs probables logiques ou un: trés bon pourcentage d’en-
tre eux, et en vous épargnant les timbres et les lettres inu-
B tilement employés pour des noms impropres.

Maintenant voici quelques-unes des sortes de listes:
D’abord, il y a 1’ancienne que vous avez en mains; en-
suite, il y a la liste de qualité inconnue provenant d’un
livre de téléphone ou de ’annuaire de la ville, sems nulle
indication du pouvoir d’achat. Aprés il y a la liste com-
pilée des sources les plus Técentes ou d’un effort individuel
-pour répondre aux exigences spéciales auxquelles vous la
‘destinez.

I/expérience a prouvé que ce m’est pas une économie

que (’employer une liste incorrecte qui est vieille de plus
dde six mois, sauf dans des cag exceptionnels. I1 est bon de
faire une liste de tous les acheteurs, car si vous avez fourni
de bonnes marchandizes et un bon service & un premier
acheteur, il est facile den faire une client permanent, et
rappelez-vous toujours qu'il est mieux de se servir d'une
bonne liste de cinquante noms que de prendre des chances
sur une longue liste de 500 noms douteux.

I1y a eu un grand développement ces derniéres an-
nées dans lapublicité coopérative, dest-d-djre dans les
atdes publicitaires fournis par le manufecturier. Dans de
nombreux ¢as, la campagne du “Sauvez la surface” a coo-
péré avee les associntions locales, en fournissant une série
annonces, Comme résultat de ce travail, de nouveras
ouvrage: et une nouvelle appréciation de publicité sont
arrivés aux membres de chaque groupe. Par exemple, douze
peintres s¢ réunirent dans une certaine ville de PEst pour
ne petite campagne et les noms de chacun furent signés
sur chaque copie qui paraissait seulement dans les éditions
du dimenche. Chacun des peintres obtint de bons résultats
de son offre et quelques-uns continuérent des annonces
individuelles au hénéfice de leur propre commerce particu-
lier.

(Yest T une forme trés bon marché de publicité parce
qu'elle permet aux magasing individuels d’avoir une gran-
de annonce qui attirera favorablement Pattention & moins
qu’il en cofiterait & chaque peintre pour
méme une petite annonce.

Cette publicité de la part des peintres fera Paffaire
@’un marchand actif qui verra de suite par ce plan, quelle

faire paraitre

honne quantité d’affaires sera  dirigée A son magasin.

0

LES DEPENSES D’EXPLOITATION DANS LES
MAGASINS DE QUINCAILLERIE

Ie tableau <uivant a été compilé par le Bureau des
I'Univerzité Harvard, (s
chiffres représentent un rapport aussi exact qu'on pent

recherches  commereiales de
Pobtenir pour Pannée 1919 et sont priz comme le meillour
moyen (e déterminer ce que sont lex dépenses véritables
d'un magasin de quincaillerie actuellement.

Ventes nettes = 1009,

le plus  le plus moyenne

: bas élevé
Salaires du personnel de vente . . . 2.57% 15.8% 6.2
Autres dépenses de vente . . . . 0.03 412 0.
Dépenses de vente totales . . . . . 3.02 158 7.0
Dépenseg de livraison . . . . 3.22 0%
TFrais d’achat, de direction et

salaires du bureau . 0.66 9.64 4.0
Fournitures de bureau, frais de

poste et autres . . . . . 0.08 1,87 0.3
Dépenses totales d’achat et de

direction . . . . .. ..... 115 106 44
Toyer . .. ..., 038 609 17
Chauffage, éclairage et pouvoir . . 0.06 135 04
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Taxes (sauf sur bétisses,

revenu et profits) . . . . ... 0.04 114 0.5
Assurances (sauf sur bitisses) . . 008  1.02 04
Réparations de 1’aménagement

du magasin . . . ...... 0.01 111 0.1
Dépréciation de 1’équipement

dumagasin . . ... .... 002 16 03
Total des intéréts . . . . ... .. 0.95 8.95 3.3
Charges totales fixes et

dépenges d’entretien . . . . . 3.07 1268 7.0
Dépenses diverseg . . . . . . . . . 0.01 3.86 0.9
Pertes pour mauvaises dettes . . . ... 68 0.5
Dépensed totales . . . . . .. ... 1142 363 21.0

Le chiffre le plus bas des dépenses totaleg pour tout
magasin de détail de quincaillerie, selon ce rapport de
1919, fut de 11.42 pour 100, le plus élevé fut de 36.3
pour 100, et le chiffre moyen fut de 21 pour 100 des
ventes nettes. Ceci représente le colit de faire affaires.
Cela comprend tous les items de ealaires, fraie tels que

* timbres de poste, chauffage, éclairage, taxeg et assurance,

et aussi le salaire du propriétaire, le loyer, que le maga-
sin soit ou non propriété de I'exploitant, et I'intérét tant
sur le capital emprunté que sur le capital net engagé dans
Pentreprise par le propriétaire.

o

LES MARCHANDS NE PEUVENT VENDRE
SANS MARCHANDISES

On ne saurait nier le fait que les marchands de quin-
caillerie ont acheté avec beaucoup de réserve pendant ces
derniers temps et qu’ils sont encore sous 'impression que
les prix n’ont pas encore subi la baisse attendue dans la
plupart des lignes.

Deg réductions ont été faites dans beaucoup de lignes
et encore qu’il soit généralement admis que le méme pour-
centage de diminution ne saurait étre espéré dang les li-
gnes de quincaillerie et peinture comme dans les autres
lignes telles que celles des vétements et chaussures, les dé-
" taillants sont d’avis que de nouvelles diminutions doivent
se produire pour que le public soit porté & acheter en
plus forte quantité.

Les ‘manufacturiera qui ont de gros stocks de matié-
res premiéres achetés aux plus hauts prix qui aient ébté
enregistrés, se trouvent dans l'impasse ou de maintenir
les prix et de décourager le commerce, ou de subir une perte
sérieuse sur leurs matidres premiéres en réduisant leg prix
des marchandises manufacturéeg considérablement et en
faisant des prix assez bas pour engager le public & construi-
re, & peindre et & acheter les produits de quincaillerie dont
il devrait avoir besoin.

La confiance, ou le défaut de confiance rendent le

commerce actif ou inactif. Tout le monde a confiance dans -

le Canada et son avenmir, et tout le monde sait le besoin
que nous avons de maisons, d’appareilg de chauffage et d’é-

clairage, de meubles de maisons, d’appareils électriques, ¢
quipements d’automobiles, de peintures et vernis, ete. T

ce qu'il faut c’est la confiance que le prix de ces marcha
dises a atteint & nouveau une base stable.

Les détaillants qui abordent la saison dachat du pris
temps avec beaucoup de lignes de stock au-dessous de
normale devront bientdt acheter s'ils veulent étre préts
gervir leur clientéle lorsque les marchandises seront en d
mande, Il sera préférable d’avoir les articles demandég mil
me & des prix proches de ceux du temps de guerre, ply
tot que d’envoyer un client chez un concurrent voisin fax
te de pouvoir lui fournir ce qu’il désire.

N’oublions pas que le seul droit économique & Vexi
tence d’un détaillant en tant que marchand, est le droit
gervir sa localité, d’approvisionner les gens de cette locali
des marchandiseg de sa ligne rapidement et 4 un prix ra:
sonnable, et en recevant pour son service un profit re
sonnable en paiement.

S’} manque de tenir la variété et 12 quantité de marL
chandiseg pour répondre a la demande de sa localité, cott
derniére 1’a aucune obligation vis-d-vig de lui.”

Il devient un passif plutdt qu'un actif pour sa loc
lité, 11 iperd d’abord des ventes, mais il perd infinimen
plus en confiance et en prestige.

Dans un commerce bien dirigé, le pourcentage d
frais courants diminue avec ’augmen‘ation du volume de
ventes. Il monte rapidement quand ls voluma des vent
diminue. Une perte de quelques vente; seulement par jou
peut augmenter les frais d’une base de 20 pour 100 & 3
ou 40 pour 100, soit une perte bien plus forte que celle qu
pourrait se produire par suite d’une baisse dans les pri
de quincaillerie. Le manque de stock est une folie aussi bie
que la surcharge de stock.

'Ce n’est pag 14 un argument pour de forts achats. C’es
un constatation de faits qui dénote Verreur qu’il y a i
laisser dans un magasin de quincaillerie une catégorie d
marchandises tomber au-dessous des besoins de la localité.

JEUNE HOMME, 25 3 30, marié, pour "visite
les quincailliers. Devra passer trois mois a la fabri
que pour apprendre procédés de fabrication avan
de prendre charge-du territoire. Expénence an
rieure non essentielle.

S’adresser & F, Le “Prix Courant”, 198, Notr
Dame Est, Montréal.

A VENDRE
Mine de Graphite d’une’ teneur remarquable.
Pour tous renseignements, s’adresser a

GEORGE DUGRE, fils de Napoléon,
ST-MATHIEU,. Comté de St-Maurice.

BON COMMERCE A VENDRE, pour cause
de santé. Pour tous renseignements, s’adresser 3
J. E. BERNARD, Charny, P. Q.
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Au \début de 1919 quelques manufacturiers canadiens
de peinture se montrérent intéressés par le mouvement du
“Sauvez la surface” aux Btats-Unis.  Das Tabord Iidée
d'une campagne similaire an Canada ne fut recue que froi.
dement. Comme toutes les innovations, elle fut accueillie
au commencement avec scepticisme et il fut trés difficile
de voulever Iintérét de toutes les industries de peintures
et vernig et industries parentes. Ceux qui s’étaient fait les
patrons de cette idée persistérent dans leurg efforts et 1'ar-
gent nécessaire pour en essaver application pendant I’an-
née 1919 fut prélevé. Les résultats furent surprenants. Les
indifférents devinrent les plus enthousiastes et les journaux
qui avaient condamné d’avance la campagne du “Sauvez
la Surfhce” Fen firent les plus fervents apdtres, En 1920
les manufacturiers de peintures et vernis du Canada +’en-
gagérent résolument dans une campagne de trois années et
les résultate furent tellement satisfaisants qu’en dépit des
mauvaises conditions actuelles ’appropriation pour 1921
a été augmentée de cinquante pour cent.

11 subsiste encore quelque ignorance quant au hut de
la campagne du “Sauvez la Surface”. Te mouvement du
“Sauvez la Surface” est une publicité coopérative lancée
par les manufacturiers de peintures et vernis et industries
alliées du Continent Nord Américain pour éduquer le pu-
blic & "usage de la peinture et du vernis.

’est un fait établi qu’il existe un fort marché pour
la peinture. mais comment allons-noux faire des acheteurs
des gens qui ont besoin de peinture quand la plupart d’en-
tre eux ne se rendent pas compte de leurs hesoins?

Un homme brise la serrure de sa porte. casse une vi-
tre, met hors d’usage un de ses outils, il sait que toutes
ces choses se sont produites-parce qu’elles sont survenues
soudainement et qu'il lex voit et se rend compte que ces
différents articles ont 4 étre remplacés.

Tl n’imagine pas que la peinture s’use sur sa maison
tant qu’il ne voit pas le bois apparaitre. Méme alors, il né-
alige de mettre une couche de peinture et ce n’est que
lorsqu’il découvre que la structure s’abime qu’il reconnait
la nécessité de faire des travaux de peinture.

Les annonces du “Sauvez la Surface” rappelle ces
faits 4 ]a mémoire du public, et le marchand de quincaille-
rie peut porter cette lecon 4 Yesprit de ses clients en leur
parlant de ces faits ou en emplovant toute autre méthode de
coopération avec la campagne du “Sauvez la Surface”.

Le marchand de détail est le véritable estafette de
I'industrie, 1o vendeur direct an public acheteur. §’il pros-
pére, le manufacturier prospére. S’il ne vend pas ce que
le manufacturier fabrique et que se: rayons se surchargent
de marchandises, les portes de nos usines se ferment, les

hommes sont congddiés et le commerce tombe dane le ma-
rasme.

Nous pouvons classer s marchands=détaillants  en
trois catégories:—

I.— Ceux qui ont de Iinitiative et sont avides de
saisir toute occasion d’augmenter leurs affaires en faisant
usage de toute idée nouvelle et toute publicité qui leur est
envoyée, Leurs commis sont heureux et satisfaits et P'ou-
vrage se fait an son de la caisse enregistreuse,

2.— Ceux qui manquent d'initiative, mais qui ont le
désir d’apprendre et qui profitent de Pexpérience des au-
tres ¢t arrivent en fin de compte & faire du suceés comme
leurs confréres mieux doués.
3.— Ceux qui =¢ complaisent. dans Porniére =¢ =ou.
ciant peu des activités du monde én dehors des limites de
leur propre localité et qui se contentent de la maigre
pitance qui leur assure le pain quotidien, Grice a Dieu!
ce< marchands sont la minorité.

Nous attendong beaucown de la premicre ot de la se-
conde catégorie, mais nous espérops qu'un temps vien-
dra oft méme la troisicme catégorie aura foi dans dn cam-
pagne du “Sauvez la Surface”.

Trés peu de marchands-quineailliers cultivent le com-
merce de leur territoire. Tls dameurent dans le magasin,
s'absorbant dans des détails dont le commis pourrait s’oc-
cuper et ne profitant du développement de leurs affaires
que si ce développement se produit de Tui-méme.

Chaque matin et soir en allant au travail et en en
revenant des gens ont passé devant le magasin, dont
les maisons ont besoin de peinture et dont eux. proprié-
taires, ont hesoin de douzaines de cho<es, Votre cercle de
relations est vaste et la plupart des propriétaires de votre
localité sont connus de vous personnellement. Voug parlez
tous les jours A vos amis du temps, des réeoltes, de politi-
que, mais combien rarecment vous leur tenez un langage
comme celui-ci :—

“J'ai une nouvelle lessiveuse qui fonctionne si facile-
ment et qui fait ouvrage si hien que le lavage a cessé
A%tre une corvée. Venez la voir, et faites-m’en faire
Penvoi A votre femme, cela i sera une agréable surprise”.
ou bien “Votie maison se détériore faute d’une conche de
peinture. Quand le délabrement s'en méle, 1a perte totale
de toute la bitisse ne tarde pas. Ta peinture épargne hien
de T'argent en fin de compte, Je tiens la meilfeure ligne
de peintures qu’il y ait en ville. Permettez-moi de vous en-
vover un homme pour vous faire une estimation de Tou- -
vrage.,

J’ai connu un ~vovageur en peinture qui vint dans
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une ville, nomma un agent pour sa ligne de peinture,
puis sollicita les gens de cette ville en faveur de son agent
pendant une semaine et vendit plus de peinture que son
agent n’en avait vendu dans les gix mois précédents. Et
cependant, ce solliciteur qui produitit ceg ventes n’était pas
meilleur comme vendeur que le marchand lui-méme, ni
méme qu'un des commis du marchand.

Un marchand qui passe la moitié de son temps dans
le magasin & vendre de $15 & $25 d’articles bon marché,
devrait sortir dang la campagne, voir deux ou trois fer-
miers et vendre pour $10 ou $20 de marchandises & cha-
cun d’eux ; pendant ce temps-1a son magasin ferait autant
d’affaires que quand il reste une demi-journée demére le
comptoir. .

I1 est évident qu’on peut faire ainsi de gros profits,

car si le pourcentage de profit sur la vaisselle, les scies et .

la coutellerie est le méme que sur leg peintures et vernis,
le chiffre de vente sur les deux derniers articles est tel-
lement plus fort que celui des menus articles que le pro-
fit est proportionnellement plus:grand.

A présent, plus quen aucun temps de I’histoire du
Canada, tout devrait étre fait pour stimuler leg affaires et
le détaillant de quincaillerie ferait un grand pas dans la
bonne direction en allant A la recherche de toutes les af-
faires de peinture de son territoire, Les annonces du “Sau-
vez la Surface” lui prépare le chemi . ATN@NX Cou-
vrant la province de Québec, dang les;.  « .s paraissent,
ont une eirenlation qu1 égale en un an plusieurs fois sa
population.

Profitez de cette campagne; faites de votre rayon de
peinture un département du “Sauvez la Surface”. Le ma-
nufacturier dont vous achetez votre peinture et votre ver-
nis vous fournira tout ce qui est nécessaire pour cela.

Faites usage de la devise sur vos entétes de lettres,
vos factures, vos enveloppes, vos circulaires et sur toutes
vos impressions.

Demandez & vos fournisseurs de peinture qu’ils vous
envoient les brochurettes traitant “De la facon de gagmer
“ plus d’argent dars le commerce de peinture.”

Soyez le premier dans votre ville & peindre la 16
gende “Sauvez la Surface” sur vos camions de livraison.

Découpez les annonces des journaux, collez-leg sur un
carton e’r‘,,',placez-les bien en vue dans votre magasin.

Lorequ’on vous envoie des garnitures de vitrines, pla-
cez-les immédiatement dans vos devantures, Si voue pou-
vez en employer davantage, demandez-en.

Réunissez-vous avec voz colldgues duw commerce de
quincaillerie de votre ville et faites paraitre une série -d’an-
nonces collectivement dans votre journal local avec tous
les noms de ceux qui y coopérent. Des vignettes vous se-
ront fournies gratuitement.

Rappelez-vous que cette campagne du “Sauvez la Sur-
face” est la votre. Faites-en Pusage le plus complet pos-
~—sible de la manidre que nous suggérons ou & votre fagon
propre. Vous pouvez compter sur la coopération des bu-
reaux généraux de la campagne et de la maison dont vous
vous approvisionnez et & tout le monde pousse & la roue

’année 1921 écoulera plus de peinture pour 'embellisse-
ment de plus de maisons et épargnera plus de surfaces
pour le bénéfice de tous.

°
NOTES PERSONNELLES

M. L. P. ‘St~Jean, de Sherbrooke, P. Q., est entré dans
le personnel de ventes de Lewis Bros., Ltd, Montréal. M.
St~Jean était précédemment avec J. S, Mitchell & Co.,.
Sherbrooke.

* % =

M. Alex. Gibb, agent manufacturier, Montréal, a été

récemment v1ct1me d’un accident, dans lequel il s%est frac-

turé de bras gauche.
s * ~
M. D. Deschamps, autrefois voyageur pour Lewis Bros.
Ltd., Montréal, a été nommé secrétaire et trésorier de
Ste-Anne de Bellevue.
* % 2 ;
M. J. E. Adcock, de Adcock & Brewer, Ltd, ﬁonb—
réal, représentants die manufacturiers, est parti pour un

voyage d’affalres dans les provinces de I’Ouest.
* % =

Le col. Ro‘bt. Starke, de- Starke-Seybold, Ltd., est &
Atlantic City. Le Col. Starke ce repose det sa récente ma-
ladie qui ne 1’a pas empéché cependant d’étre 4 son bu-
reau pendant les semaines passées.

* %x =2

M. Frédéric Arnold Farrar, directeur de la publicits
pour la Glidden Co., a fait récemment plusieurs voyages
aux différentes divisions Glidden, voyageant en compa-
gnig de M. Chas. S. Kennedy, directeur des ventes aux

marchands.
*

M. W. 8. Leslie, président de A. (C. Leslie & Co. est

de retour de son voyage & Atlantic City.
* % =

M. A. H. Jenkins, de A.C. Leslie & Co.. est de re-
tour 4 son bureau, sa sanfé s’étant améliorée aprés ses
deux semaines de repos & Peterboro.

* % %

M. Alfred Gauthier, marchand de Mont-Laurier, P. Q..
est passé 4 nos bureaux la zemaine dernidre et nous a dit
les bonnes espérances qu’il entretenait sur ’avenir- des af-
faires dang le Nord.

0

LE REPRESENTANT DE LA WALKER BIN &
STORE FIXTURE, RESIDERA A
MONTREAL

M. C.-E. Rioux, le représentant pour la province de
Québec de la Walker Bin & Store Fixture Co., de Kit-
chener, qui jusqu’d- tout récemment habitait & Sherbrooke
vient de déménager & Montréal.

M. Rioux résidera 3 V’avenir au No 2197 rue Saint~
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LE GUIDE DU PEINTRE

Comment se servir des pinceaux.

Pour appliquer du vernis et ne pas faire d’veux, em-
ployer un pinceau ovale ou plat en forme de ciseau, variant
pn Jargeur de 1 & 4 pouces, suivant la grandeur de la
burface & vernir.

Pour peinturer les murs intérieurc et les plafonds
bmployez un jpinceau i soies de 4% ou 5% pouces, tous
es deux sont faciles & manier; les personnes non expé-
rimentées préféreront le plus petit. La méme sorte de pin-
heau ou un pinceau de 4 pouces peuvent étre employés pour
ippliquer le liquide & glacer avec lequel des effets mé-
langés et pommelés peuvent étre obtenus, et pour appliquer
lal teinture & bois, & plancher ou & meubles,

Tenez les pinceaux & vernis dans la térébenthine, les
autres pinceaux peuvent étre tenus dans I'eau pourvw qu’ils
%ient été nettoyés. Lorsque les pinceaux deviennent raides
faites chauffer du vinaigre jusqu¥ ce qu’il bout et plon-
rez-les -dedans ou employez le ‘Cumoff.

La peinture sur les murs intérieurs et les plafonds
loit étre appliquée d'un coup long et égal d’un coté & P'au-
re. Les finis & boiserie (teinte, vernig et émail) doivent
btre appliqués dans le sens du grain du bois,

Le liquide & glacer lorsqu’il est mélé de teinte pour
btenir un effet mélangé ou pommelé peut étre appliqué
par n’importe quel mouvement et méme en appliquant le
binceau de coté sur la surface. 11 ne faut pas I’appliquer
rop clair, car it faut mettre sur le pinceau autant de
beinture qu’il peut en contenir sans dégoutter. 11 faut tra-
vailler trés rapidement avec le Tiquide 4 glacer afin d’avoir
'e temps de ’éponger pour obtenir effet pommelé avant
u'il séche. T1 est recommandable d’avoir un assistant pour
i procédé du glacage afin que pendant que 1'un applique
la peinture, P’autre puisse suivre et faire le mélange.

Comment teinter et vernir les boiseries et les
meubles.

' T, il faut considérer qu’il y a du boid & grain ouvert
=t d’autre A grain serré, Pour teinter les plinthes, portes et
wtres boiseries intéricures & grain guvert employez les
"0od Tints ou les 0il Wood Stains de couleur choisie
ppliquez avec un pinceau mou et aprés avoir laissé sé-
her pendant 24 heures, étendez sur la surface ume pate
ince composée de Pite & Remplissage dans la couleur dé-
irée (les Remplissages sont faits dans les couleurs piles
t foncées). Eclaircissez & Iépaisseur de la créme avec dela
érébenthine. Le remplissage Hurmra en séchant. Mai~
vant qu’il séche (4 peu prés vingt minutes aprés qu'il
t appliqué) passez un linge sur le grain du bois en sui-

vant ’opposé du courant du bois — en employant du bur-

" lap ou Pexelsior, Aprés avoir laissé sécher le remplissage

pendant 24 heures appliquez une légére couche de shellac,
et aprés 24 heures passez au papier sablé légdrement et
appliquez deux couches de Vernis Sun ou de ’Amberite.
Passez le papier sablé légérement aprés que la premicre
couche a séché durant 24 heures et frottez la dernictre
couche pour lui donner un fini mat avec de la pierre ponce
et de 'huile ou de la pierre ponce et de Ieau, aprés 48
heures de son application.

Note:— Lorsque les surfaces doivent &tre expostes 4
Phumidité, au lieu de shellac il vaut mieux appliquer le
vernis immédiatement aprés le remplissage, en réduisant
la premiére couche de vernis dans la proportion d’une
chopine de térébenthine pour un gallon de vernis — pour
les couches suivantes appliquez le vernis tel qu’il sort du
récipient.

Le fini mat ou non brillant peut &tre obtenu sur les
surfaces non exposées au contact des pieds sans frotter
avec de la pierre ponce et de I'huile en employant le
vernis Amberite Flatting Varnish comme derniére couche.

Pour cirer les boiseries, meubles, etc.

Un fini ciré peut étre obtenu sur n’importe quelle
surface de bois en appliquant comme couche finale de la
Furniture Wax. Pour produire un fini ciré sur~les boise-
ries teintes et pour un ouvrage de prix modéré, appliquez
une couche de teinte dans la couleur désirée et laissez sé-
cher durant la nuit. Ensuite appliquez une couche de
remplissage magnétique transparent qui, aprés avoir séché
durant 24 heures, devrait étre suivie d’une couche de Fur-
niture Wax. Cette derni¢re doit étre appliquée avec un
linge doux, en enlevant toute cire guperflue, et donner ain-
si un poli 4 la surface. Quoique ce fini ne soit pas aussi
durable et aussi bon que le Sun Varnish, il est satisfaisant
lorsqu’un fini bon marché est préféré au fini durable.

Pour é\lPailler les boiseries ou les meubles.

" Le meilleur fini émaillé peut: étre obtenu sur les sur-
faces en bois blane, peuplier ou bouleau. Le pin, le cyprés,
etc., peuvent étre employés, mais il faut auparavant leur
donner une couche de shellac pour empécher la séve de hoic
de décolorer ’6mail. Pour produire une bonne couche
blanche de dessous pour ’6mail — qui est demi-transpa-
rent et qui ne doit étre employé que comme derniére cou-
che — appliquez du Sanitone ou du Blanc Plat en trois
couches ou plus, Aprés avoir laissé sécher pendant 24 heu-
res passez légérement le papier sablé 00 sur chaque couc’.c.
Ne trainez pas le papier sablé dans la méme direction que
les coups de pinceau, #'il y en a, mais frottez sur le travers
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des marques laissées par le pinceau. Ensuite appliquez
une ou plusieurs couches d’émail, en employant 1'Alba
Gloss Enamel ou Art Enamel (ce dernier ne devrait pas
¢tre employé lorsqu’on désire obtenir une surface brossée).
Lorsqu’il ¢'agit d’un travail fin & Vintérieur, frottez la
derni¢re couche d’émail avec de la pierre ponce et de
I'huile 6u de la pierre ponce et de leau, afin d’obtenir
un fini mat. Pour obtenir un fini mat sans frotter, em-
ployez ’Alba Gloss Enamel Egg Shell Finish ou Dull Fi-
nish pour la dernidre couche,

Pour repolir les boiseries et les meubles,

Pour produire Peffet d’une surface teinte et vernie
sans enlever le vieux fini, appliquez une couche de Tein-
ture au Vernis, couleur de fond, et laissez sécher durant
24 heures. Ensuite appliquez la Teinture au Vernis Sun
dans la couleur désirée telle qu’elle sort de la boite. Lors-
qu'on est & poser cette couche et avant qu’elle séche (tra-
vailler sur une verge carrée & la fois) trainez un vieux
balais 4 linge sur la surface afin de donner illusion du
grain du bois par les traceg laissées par les branches du
balais. Cette Teinture au Vernis donne un fini glacé,
maig on peut obtenir un fini mat avec une couche de ver-
nis Amberite.

Pour revernir une surface qui n’est pas trop décolorée,
enlevez la graisse, les taches et autres substances qui ne
sont peut-étre pas apparentes, mais qui existent sur une
vieille surface — en la lavant avec du savon et de P’eau.
Torsque Particle est aéché, appliquez une ou deux couches
de vernis, en accordant une journée pour le séchage entre
les couches. La premiére couche doit étre fortement frottée
avec du papier sablé 00 juste avant d’appliquer la deu-
xiéme couche, et le glacé de la derniére couche peut &tre
frotté avec de la pierre ponce et de Phuile afin d’obtenir
un fini mat, aprés qu’elle a séché durant 48 heures.

Pour donner du grain aux surfaces qui ont déja
été finies.

Les vieilles boiseries, les placards, les meubles, ete.,
auxquels Pon veut donner une apparence semblable & celle
du nouveau boig vernis et teint, devraient étre traités com-
me cuit: Nettoyez la surface en la lavant avec de 1’ean et
en la ringant, Laissez sécher — passez an papier sablé
tous les endroity rudes et enlevez la peinture qui se dé-
tache. Ensuite appliquez une couche de Teinture au Ver-
nis couleur de fond. Agitez ce produit avec soin et appli-
quez avec un pinceau 3 soies plat, de 4 pouces. Agitez-le
en appliquant, mais ¢’il devient trop épais eclaircissez-le
avec de la térébenthine. Cette couche qui recouvre le
vieux fini doit sécher une journée ou deux avant de con-
tinuer Pouvrage, Pour la deuxidme couche employez de la
couleur & grain éclaircie avec de la térébenthine ou de la
benzine. Etendez-la doucement sur la surface couvrant &
peu prés la longueur du bras. Immédiatement aprés em-
ployez outil & grainer, en 'employant comme suit: lors-
que toute la surface a été couverte de couleur & grainer
et travaillée avec Poutil & grainer, laissez-la sécher pendant

la nuit, ensuite appliquez une couche de Teinture au Ver-
nis. Employez la Teinture au Vernis A acajou, cerisier, bois
de rose ou noyer seulement sur le grain simple uni, tel
que déerit ci-dessus pour obtenir un effet mat sur la
Teinture au Vernis, appliquez une couche d’Amberite, tel
que recommandé plus haut.

L’outil & grainer qui est fait de facon & produire trois
sortes différentes de grain, est employé presque de
la méme maniére qu'un pinceau. Sur lun, un bout
de caoutchouc est coupé de manidre & donner un grain
simple et droit (1). Ceeci suggére le bois tel que le bou-
leau. le nover et les bois & grain droit. Pour faire ce
grain tenez Poutil fermement dans la main ¢t placez sa
surface plate sur le bois et trainez simplement Voutil sur
la surface du bois, en ayant soin de ne pas laissez vos
doigts toucher la surface et de garder le méme angle pen-
dant tout le mouvement.

Sur la surface arrondie de loutil. le caoutchoue est
coupé de manicre a produire le grain du chéne uni (2).
Tenez la poignée dans une position verticale et faitex ber-
cer 'outil dans la direction du grain du bois en le fai-
sant glisser, Pour représenter plus exactement le vrai
fini du chéne, passez sur la surface (immédiatement aprés
le procédé ci-dessus) avec le bout droit de Poutil. Pour
produire le grain du quart de chéne, employez le c6té de
Poutil marqué par des morceaux irréguliers de caout-
chouc. Passez le bout de l’outil sur la préparation 2
grainer dang un mouvement bercant, ensuite tournez le
manche de bout et employez le bout droit.

Note:— Emplovez toujours 'outil & grainer dans la
méme direction que le grain original du bois. '

Pour refinir et mettre & neuf: premiérement, enlevez
la vieille cire avec de la térébenthine, et la peinture et le
vernig avec du Cummoff. Lorsque la surface originale dv
bois est ainsi exposée, faites comme pour un travail neuf.

Pour peinturer les boiseries, tablettes, etc.

Des produits excellents pour donner un nouveau fini
aux meubles de cuisine, boiseries, tablettes, etc., sont les
peintures & maisons ou & véhicules, Elles sont facile a appli-
quer et sont de jolies couleurs. Assurez~vous que la sur-
face est exempte de graisse et parfaitement séche, et ap-

=]

pliquez deux couches de peinture telle qu’elle sort de laf§

boite aprés ’avoir agitée. Laissez écouler 24 heures entre
les couches.

Pour vernir les planchers.

Premiérement appliquez la pite & remplissage Fure-
ka dans la couleur désirée, si le plancher est de chéne on
autre bois A grain ouvert. Lorsqu'elle est séche, c’est-a-
dire aprés 24 heures, passez la surface au papier sablé 00.
Ensuite appliquez trois ¢ouches de fini & plancher, la pre-
miére couche devant &tre éclaircie avec une chopine d’es-
prit de térébenthine pour chaque gallon de vernis. Les au-
tres couches de vernis devraient étre appliquées tel que le
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vernis sort de la boite. Laissez sécher chaque couche pen-
dant 24 heures avant d’appliquer une autre couche, Pour
obtenir un fini mat, la derniére couche doit étre frottée
avee de la pierre ponce et de I’huile, aprés quelle a
séché pendant au moins 24 heures.

Les planchers de pin et autres bois & grain serré n’ont
pas besoin de pite A remplissage. A part cela on doit
suivre le méme procédé que plug haut.

Note:— TA o les planchers sont finis avee le vernis
A plancher, n’employez jamais de remplissage liquide ou
de shellac comme couche de dessous.

Pour teinter les planchers neufs.

Si Pon désire une couleur plus foncée que la cou-
leur naturelle du chéne ou autre bois & grain ouvert.

R xr. 1 3y L.

d’argent chaque semaine. Noug faisons tout ce que nous
pouvons pour les rendre heureux. Ils ont droit & des loge-
ments décents et confortableg 4 leur atelier et chez eux.
L’oeuvre du bien-étre ne fait qu’appliquér la Bolden Rule
8 Vindustrie.”

La National Cash Register Co. a été appelée |’usine
modéle du monde pance que c’est l& que les meilleures
conditions de travail se rencontrent pour assurer «des em-
ployés heureux et une merveilleuse efficacité industrielle.

M. Patterson éton- |

nait le monde’des af-
faires lorsqu’il y a
trente ans il commen-
cait 1’oeuvre du bien-
“&tre dans son usine. A

ce moment sa compa-
gnie recevait un coup
qui l’entrainait jus-
qua la ruine. Des re-" -
gistres d’une valeur de-
plus de $50,000 étaient
retournés “par guite
d’une fabrication dé-
fectueuse.

Une enquéte fut en-
treprise pour décou-
vrir 1a raison de ce
mauvais travail. Bean-
"coup de choses ren-
versantes furent mises en ~lum1ére. Les ouvrierg esayment
de faire un nouveau type de machine perfectionné avec de
idtres outils. Les conditions de travail étaient mauvaises.
‘usine était sale et malsaine. g
La [National Cash Register Co., comme les autres pa-
rons & cette époque, ne portait que peu d’intérét au bien-
tre de ses employés. It n’y avait pas de coeur dans les
ffaires. Les hommes et les femmes étaient traités comme
n des nombreux engrenages d’une machine et n’taient
uére disposés 4 considérer la compagnie comme une amie.
captal comme la main-d’oeuvre voulaient obbenir le plus
ur le moins. Il n’y avait pas de coopération. Chacan fai- °
it aussi peu que possible pour Pautre.

L’amélioration des abords de

]actton et a la fierté des ouvriers,

~s P cammant -

ajoute beaucoup ¢ la valeur de la propriété. Elle ajoute auss

Jnent exempte de graisse et d’humidité, Deux couches de
penture & plancher intérieur doivent Stre appliquées, al-
louant 18 heures pour le séchage.

Pour finir & neuf les planchers.

Pour finir & neuf les planchers qui sont en mauvais
état ot obtenir un effet ézal & celui obtenu sur bois neuf,
cnlevez le vieux fini afin de découvrir la surface du bos.
La méthode & employer est d’enlever la cire avee de la
térébenthine, et d'amollir le vernis, le shellac et la pein-
turo avee le Cumoff (produit pour enlever le vernis et la
peinture). Lorsque le plancher est remis & son état origi-
nal, vernissez ou teintez. et vernissez tel qu’indiqué pour
le bois neuf. .

Pour donner un nouveau fini aux vieux planchers et

AR T R R

systcmes demandant
.application. La directic
systéme reposait sur d¢
vriers devaient étre tre
mettent du coeur & 1’0y

Une des premidres
salles de travail attrays
plus hygiéniques furen
rendit compte que les

“urface vernie ou teinte sans enlever
2z la Teinture au Vernis dans la
“a appliquez une couche de Teinture
ir de fond, telle qu'elle sort de Ia
wsuré que la surface est exempte de

es de séchage appliquez une couche
Sun. en emnlovant un pi:l’ceau rude
balais a linge -sur le fini avant que
couvrez que la surface qui est ca-
e convenablement avee ce procédé,
ce du plancher a 6été traitée de cette
n Teinture au Vernis a séché durant
ne ou deux coucheg de Teinture
e Floor Finish. Si Pon désire obte-
t alors appliquer la (ire & Plancher.

nouveau grain aux planchers,

iche de Teinture au Vernis couleur
a surface du plancher aprés qu’il a
aissez sécher cette couche durant la
2 une couche de couleur & grainer
rébenthine ou de la benzine, en sui-
onnées pour employer 'outil & grai-
ouveau grain aux surfaces finieg au~
L fini & surface. Teinture au Vernis.
la couche de teinte de vernis avec
inture au Vernig clair, ou Fini &
rement le papier sablé 00 entre les
re un fini ciré il faut ajouter d la
h Cire & Plancher.
clotures disgracieuses planchers. — Un fini & Phuile est peu
menls furént peints. approprié pour les planchers de maga-
gazon: fuf semé. T1 est préférable de huiler les plan-
Un autre grand @t aprés qu'ile ont ¢ posés, avant que

gons du voisinage. Ils §. suhstances aient eu le temps d’adhé-
arrachaient les plante]

cons nuisaient & la p
qu’ils étaient irréméd
M. Patterson ne se m¢
faire arréter, on leur 4
éloigner du mal.
Un petit cottage
tés de tout le voisinage

Pusine coflte relative

face, qu'elle coit exempte de tiches et
Appliquez 'huile & plancher avec un
employez autant d’huile que le plan-
ber, et frottez-la pour qu’elle pénétre
¢s. sécher avant de vous servir de la
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L’UTILITE D’UN DEPARTEMENT D} “SERVICE
DECORATIE” DANS UN MAGASIN DE
PEINTURES

L —

N~

Un marchand qui a adopté plusieurs nouveaux sys-
témes pour encourager le commerce de peinture et qui a
obtenu aw rapide développement de ses affaires a com-
pilé une sorte d’agenda de ses expériences expliquant

~ comment il a systématisé son département dés le début et

comment il e'est préparé & surmonter tous les obstacles.

11 écrit ce qui suit: ‘ ‘ :
“Avant de décider de la marque de peinture que je

me proposais d’adopter, je m'adressai & un certain nom-

pouces Ae-long pur 6 pouces de large. Ces formules con-

" tiennert une série de questions portaut sur les conditions

de la maison, Vintérieur et V'extérieur, et sur ce qui est
désiré. Quand une cliente vient au magasin et demande
des renseignements au sujet des ouvrages de peinture, on
lui remet une de ces formules et on l'invite & Pemporter
3 la maison et 4 la remplir & ses temme de loisir. Elle
retourne ensuite cette formule au magasin et le mar-
chand prépare les projets de couleur, et adresse plus tard
& la cliente une lettre pour lui annoncer que le projet est
prét & lui étre soumis. Invariablement elle revient au
magagin ol on Jui montre des modéles de différentes mai-
sons avec son propre projet de couleur appliqué.sur la
maison. '

bre de manufacturiers de peinture, me procurai des échan-
tillons de leurs lignes et en.fis ’épreuve sur différentes ..
bitisses dans des circonstances difffyu)a1cdB BBAN Gurunt
fait ces essais, je fis choix de la ligny Teinture au Vernis Sun
lement sur mes l:ayons.' ' Yelle sort de la boite. Lors-
»"‘{‘.rprés que j’eus arrébé md mary gvant qulelle séche (tra-
souci immeédiat fut d’aménager le 1 13 fois) trainez un vieux
dre plus efficacement. Des rayons ¢, de donner V'illusion du
le long des murs des deux cdtés dyjgeses par les branches du
fond. Les rayons étaient de huit i qonne un fini glacé,
planche du haut étant pour les grany .\ ovoo wne couche de ver-
le second pour les bidons de 14 gal
::mzjr l:;e pCI:: r};e hate dln{ex.]mon. 1mqui n’est pas trop décolorée,
yons varlait éMd’e’-t autres substances qui ne
deur des boftes quils avaient a 'jmais ui existent sur un;
fermes, la différence entre le rayor qm e
_ ; : : avec du savon et de T’eau.
cond rayon était plusieurs fois lal_ : q h
deux rayons du bas. C’est 1d une ,1qu;7. e (;u sé(:;;‘ oouctes
ne pas perdre de vue, car cela améli‘“;:)it é:;\;r fo:'temezf(}rir‘lde":

parence du magasin, et les boites F ° tor

tout autour du magasin. avant d’appliquer la deu-
“Les rayons sont consacrés entid derniére ._couch.e pgut étre

peintures, de vernis et de shellacs. ®t de 'huile afin dobtenir

pour murs sont étalagées sur le planﬁ durant 48 heures.

chevalet fétant employé pour cette :fi}( surfaces qui ont déja
quatre pieds de haut et deux piedijeg,
valets portent de grands morceaux d
haut illustre le fond de toute salle Placards, les meubles. etc.,
de facon & permettre & toute nuan@PParence semblable & celle
vernis d’étre montrée. Le haut du -devraient &tre traités-com-
la moulure. Le “beaver board” est a 1& 1avant avec de Veau et
sorte qu'une pidce puisse étre attaché— Passez au papier sablé
nlustrer le plafond. «Ceci aussi est ® la peinture qui se dé-
sorte que les clients peuvent voir en ‘che de Teinture au Ver-
férentes couleurs qu’ils peuvent se Toduit avec soin e appli-
maison.” _ “1t, de 4 pouces. Agitez-le
Le marchand dont nous parlons trop épais eclaircissez-le
tage qu’il y a 4 tenir un département ¢ couche qui recouvre le
L’objet de ce systtme est de donner ¢ ou deux avant de con-

“1dée des coloris qui peuvent étre emphe couche employez de la

maison. Par ce moyen le client est la térébenthine ou de la
courant des prix approximatife des ur la surface couvrant A
faire faire. Nulle charge n’est faite médiatement aprés em-
i! n’implique pas obligation d’acheter)loyant comme suit: lors-
Notre marchand a des formules imprjrte de couleur & grainer
laissez-1a sécher pendant

P

o
1 surrace du ouwy, en ayant soin de ne pas laissez vos
doigts toucher la surface et de garder le méme angle pen-
dant tout le mouvement.

Sur la surface arrondie de Poutil. le caoutchoue est
coupé de maniére & produire le grain du chéne uni (2).
Tenez la poignée dans une position verticale et faitez ber
cer l'outil dans la direction du grain du bois en le fai-
sant glisser, Pour représenter plus exactement le vrai
fini du chéne, paszez sur la surface (immédiatement aprés
le procédé ci-dessus) avec le bout droit de Voutil. Pou
produire le grain du quart de chéne, employez le coté d
Poutil marqué par des monceaux irréguliers de caout
chouc. Passez le bout de loutil sur la préparation i
grainer dans un mouvement bercant, ensuite tournez I
manche de bout et employez le bout droit.

Note:— Emplovez toujours outil & grainer dans Ia
méme direction que le grain original du bois.

Pour refinir et mettre & neuf: premiérement, enlevez
la vieille cire avec de la térébenthine, et la peinture et le
vernig avec du Cummoff. Lorsque la surface originale dv
bois est ainsi exposée, faites comme pour un travail neuf.

Pour peinturer les boiseries, tablettes, etc.

Des produits excellents pour donner un nouveau finij
aux meubles de cuisine, boiseries, tablettes, etc., sont les
peintures & maisons ou & véhicules, Elles sont facile a appli-
quer et sont de jolies couleurs. Assurez-vous que la sur-
face est exempte de graisse et parfaitement séche, et ap-
pliquez deux couches de peinture telle qu’elle sort de la
boite aprés P’avoir agitée. Laissez écouler 24 heures entre
les couches.

Pour vernir les planchers.

Premidrement appliquez la pite & remplissage Eur
ka dans la couleur désirée, si le plancher est de chéne ot
autre bois & grain ouvert. Lorsqu'elle est séche, c’est-d
dire aprés 24 heures, passez la surface au papier sablé 00
Ensuite appliquez trois couches de fini & plancher. la p
miére couche devant &tre éclaircie avec une chopine d’es
prit de térébenthine pour chaque gallon de vernis. Les au
tres couches de vernis devraient étre appliquées tel que I
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LES BONNES CONDITIONS DU TRAVAIL
. 5 SONT AVANTAGEUSES A QUI LES PROCURE. .
Par. :

C. W.

HAMILTON

“Nous croyons 4 ’oeuvre du bien-étre, parce que c’est
la chose juste & accomplir,” dit M. John H. Patterson,
président de la National Cash Register Company. “Notre
compagnie doit & ses ouvriers plus qu’une certaine somme
d’argent chaque semaine. Noug faisons tout ce que nous
pouvons pour les rendre heureux. Ils ont droit & des loge-
ments décents et confortables 4 leur atelier et chez eux.
L’oeuvre du bien-étre ne fait qu’appliquér la_Bolden Rule
& Vindustrie.”

La National Cash Register Co. a été appelée ’usine
moddle du monde parce que c’est ld que les meilleures
conditions de travail se rencontrent pour assurer des em-
ployés heureux et une merveilleuse efficacité industrielle.

M. Patterson ébon-
nait le monde’des af-
faires lorsqu’il y a
trente ans il commen-
cait ’oeuvre du bien-
étre dans son usine. A
ce moment sa compa-
gnie recevait un coup
qui [l’entrainait jus-
qu’a la ruine. Des re-
gistres d’une valeur de
plus de $50,000 étaient
retournés “par guite
d’une fabrication dé-
fectueuse.

Une enquéte fut en-
treprise pour décou-
vrir 1a raison de ce
mauvais travail. Beau-

‘coup de choses ren-
versantes furent mises en lumidre. Les ouvrierg esayment
de faire un nouveau type de machine perfectionné avec de
idtreg outils. Les conditions de travail étaient manvaises.
‘usine était sale et malsaine.

La [National Cash Register Co., comme leg autres pa-
rons & cette époque, ne portait que peu d’intérét au bien-
tre de ses employés. It n’y avait pas de coeur dans les
aires. Les hommes et les femmeg étaient traités comme
n des nombreux engrenages d’une machine et n’étaient
ére disposés & considérer la compagnie comme une amie.
captal comme la main-d’oeuvre voulaient obtenir le plus

Jaction et & la fierté des ouvriers,

it aussi pen que possible pour Yau

L’améliordtloﬁ ‘ des abords ;le l’uaﬁw " cofite ‘relativement peu et
ajoute beaucoup d la valeur de la propriété. Elle ajoute aussi & la gatis-

ur e moins. Il n’y avait pas de eoapératlon ‘Chacan fai- °

M. Patterson décida sur le champ que ses employés
devaient jouir de meilleures conditiong de travail et de
logement pour leur permettre d’accomplir du bon ouvrage.
Plusieurs améliorations furent faites immédiatement. Des

systémes demandant une réforme radicale furent mis en

.application. La direction n’hésita pas & dire que son ancién

systéme reposait sur des bases fausses. Elle vit que Jes ou-
vriers devaient &tre traités avec égard si on voulait qu'ils
mettent du coeur 4 Pouvrage. °

Une des premiéres choses accomplies fut de rendrs les
salles de travail attrayantes et confortables. Des conditions
plus hygiéniques furent assurées et comme la compagnie se
rendit compte que les résultats se traduisaient par une

main-d’ceuvre  meil-
leure et des employés
plug heureux, elle se
mit & la recherche des
conditions qui deman-
daient une améliora-
tion.

M. Patterson pensa
que si Pamélioration
des conditions était
une bonne chose 4
Vintérieur de P’usine,
il ne serait pas moins
utile d’améliorer les
alentours-de l'usine et
les.maisons avoisinan-
tes. [En conséquence,
leg terrains entourant
les bétisses de 1'usine
furent agrémentés. Les
clotures disgracieuses furent jetées par terre et les biti-
ments furént peints. Dés arbustes furent plantés et du
gazon fut semé.

Un autre grand probléme & cette époque était les gar-
cons du voisinage. Ils jetaient des pierres dans les vitres, et
arrachaient les plantes et les arbustes et de différentes fa-
gons‘nuisaient & la propriété. Beaucoup de gens pensaient
qu’ils étaient irrémédiablement incorrigibles. ‘Cependant,
M. Patterson ne se montra pas de cet avis. Au lieu de les
fdire arréter, on leur donna quelque chose 3 faire pour les
éloigner du mal. s

. Un petit cottage fut employé comme centre des activi-
tés de tout le voisinage et placs eous la surveillance d’une
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femme d’expérience. Deg classes pour les garcon: et les
filles furent ouvertes. On apprit aux filles & ccudre, a
broder et Y faire la cuisine. Aux gargons on donna des
cours <le sculpture-=ur bois, de modelage de la glaise et de

cullure phy=zique.

1 donna a chague garcon un jardin pour lui seul.

Un dépatcnc; @
rricrg malades et blexscés.
malades y sont en permancuce.
tretenu par la compagnie.

La compagnie fournit le terrain, les outils, les semences et
un instructeur compétent pour apprendre A ces garconnets
comment cudthver les légrmes, Ces jardinierg en herhn ap-
prirent comment travailler, comment devenir pratique,
comment coopérer et ccmment surmonter les difficultés
en méme temps quils connurent la valear d’un
dollar.

['n jour en passant dang Pusine, M. Patter-
solt Vit une ouvricre qui faisait chauffer un pot
savait que les
ouvricrs devaient étre convenablement nourris
Des wstruc-
données pour que de la

de café <ur e radisteur. 11

jour accomprir un bon travail.
tions furent done
¢hauds fussent servis aux
ouvriéres quotidiennement. Ce fut une innova-
tion qui =urprit alors, mais Pidée fit son che-
min.

soupe et du café

Aujourd’hui, il y a trois grandes salles
& manger bien éclairées 4 la National (‘ash
Kazister des mets consistants et bien
préparés y sont fournig a prix cofitant.

Des gallles de toilette sont entretenues dans un
état de propreté scrupuleux. (I/ancienne ser-
viette de toilette & rouleau a été remplacée par
des serviettes individuelles. T’eau ‘potable de
fontaines courantes est analysée fréquemment.
Les brosses et les peignes fournis par la compagnie sont
stérilisés journellement.

Chaque employé a le droit de prendre un bain par
semaine, I’hiver, et deux par semaine, 1’6té, sur le témps
de la compagnie. Des bains-douches modernes ont été ins-
tallés dans toute Pusine.

. Un dispensaire pour les maux de dents est entretenu

(‘o., et

as8ives.
lants.
nugnic,
rexéeutif.

yyiéne bien aménagé assure les 8oins auz ou-
Deur docteurs et un personnel de gardes-
Un dispengaire dentaire cst aussi en-
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avee deux dentistes gradués et une garde-malade en per-
manence. Deg traitements d'urgence y sont donnés pour
toutes formes de maux de la bouche. Des plombages tem-
poraires y sont faits. Les employés y regoivent des conseils
et «les instructions sur leg soins & donner aux dents et a la
bouche. Chaque employé peut y avoir ses dents compléte-
men't nettoyées deux fois par an.

Un soin spécial et une attention toute par-
culiére sont apportés a la santé et au bien-gtre
des ouvriéres. Le tavouret inconfortable d’en-
cien moddle a été condamné et remplacé par
la chaise & dossier élevé et appuie-pieds. lLes
empioyées femmes =ont approvisionnées de ta-
bliers et de fausses-manches qui sont blanchis
et reparés par la compagnie. Par temps de pluie
des pardessus et des parapluies sont prétés,

A dix heures dang la matinée et & trois heu-
res dans l'aprés-midi, les ouvriéres ont dit mi-
nutes de repos. ILes femmes peuvent gagner les
chambres de repos en tous temps si elles ne se
sentent pas bien.

On a appelé la National Cash Register Co.,
une université industrielle 4 cause de son ceuvre
éducationnelle. Tout effort est fait pour encou-
rager leq employés A améliorer leur position.

Un “club house” est réservé a l'usage des ouvriers.
Des cours du soir y sont donnés et tous les employés peu-
verit y assister sans frais. Ces cours ont pour but daider
ceux qui sont studieux a développer leur capacité com-

Cette salle-a-manger pour les ouvricrg de l'usine contient 1200 places
Decs mets chauds et appétissants y sont gervis aux priz cofl-
Deuz salles-d-diner supplémentaires sont entretcnues par la Com-
une pour les employéos -femmes, Pautre pour les membres de

werciale. Nombre de membres haut placés de la compa-
gnie doivent beaucoup de leur succés & ce quilg ont appris
& ces cours du soir. Ce “club house” est aussi employé pour
les réuniong sociales des employés et de leurs familles.

A T’usine, il y a une bibliothéque de 6,600 volumes de
livres choisis. Des filiéres des meilleurs journaux et ma-
gozineg sont renouvelées journellement. Des brochures et
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s'occupe de leur bicn-étre.

des dépliants utiles sont imprimés et donnés
aux employés de temps en temps. Deg groupes
d’employés sont souvent envoyés en voyages
éducationnels dans d’autres cités aux frais de
la compagnie.

L’école de la N. C. R. est reliée & la bitisse
des bureaux provinciaux. Elle contient un
grand auditorium avec une capaciité de 1,200
sidgges. Chaque jour des récréations sont don-
nées dems cette batisse penidant ’heure du midi.
les siéges sont réservés pour les femmes. Le
restant- du hall est ouvert aux hommes qui
peuvent y fumer s'ils le veulent.

Des vues animées, des vues stéréoscopiques,
dex conférenciers, hommes et femmes de renom,
de brillants musiciens et artistes et des hom-
mes et des femmes du peuple figurent au pro-
gramme qui est changé tous les jours. Un or-
vhestre d'employés fournit souvent la musique

par cette compagnie pour le bénéfice de ses
employés. Il y a des séances pour les enfants
de Dayton, des clubs pour les employés et leurs
. familles, un beau club de campagne proche de
Pusine, un systéme de partage généreux des
profits, des représentations pour les employés,
des cours ¢ducationnelg coopératifs. La compa-
gnie s'efforce constamment de rendre les condi-
tions meilleures 4 'usine et dans la localité.
M. John Patterson, qui eut cette grande idée
de Poeuvre du bien-étre et qui la mit en prati-
que et auquel on doit le développment de l'in-
dustrie des caisses enregistreuses “National” ne
pense pas qu’il a fait quelque chose d’extraor-
dinaire. “L’oeuvre du bien-étre permet a la di-

L’expérience a prouvé qu'il cst avantageuz de pourvoir auz meil-  pection de montrer intérét humanitaire qu’q“@
leurcs conditions de travail. Hommes et femmes travaillent micuz quand < lové & f s
i's gavent que la direction leur porte un véritadle intérét humanitaire et Porte a tout employé, homme et femme.

“Quiconque travaille pour cette compagnie
est membre de la famille N. C. R. Il y régne un
véritable esprit N. C. R. (Cest l’esprit d’en-
tr'aide mutuel. C’est de faire bien et d’aider les
autres.”

i pour les séances de la N. C. R. Conditions typiques de lusine N.C.R. avant que loeuvre du bien-

Oela prendrait bien des paces pour faire ¢tre ne fut commencée. Les employés n'ont pas de coeur a louvrage,
‘”. . .p pag 5 P 2 ce qui a pour résultat une piétrc production, un manque d’efficacité et
Thistorique de toutes les choses qui sont faites yne perte financicre pour les ouvriers et propriétaires.

=

PLUS D’ACTIVITE DANS LA VENTE DES
PNEUMATIQUES AU CANADA

' Un manufacturier de pneumatiques d’automobiles
#)nous disait cette semaine que le mois passé il y avait eu un
regain considérable de ventes dans le commerce des pneus
et il ajoutait qu’en ce qui le concernait la demande était
telle que le temps de ’usine avait dii étre porté de 8 & 10
heureg par jour. Il est évident que P’hiver doux que nous
avons eu dans presque tout le (Canada a permis 4 beaucoup
d’automobilistes de ne pas ‘remiser leurs machines et de
pouvoir s’en servir. Ils n’ont pas voulu, pendant que le sol
était recouvert de neige et de glace poser sur leurs autos
des pneus neufs mais ils sont préts & présent & faire la

dépense d’une série de ces indispensables agents d’un rou-
iement sir. Pendant I'hiver, la neige agit comme coussin
-1 avec ’emploi de nouvelles doublures et d’autres matiéres
du genre les anciens pneus peuvent fournir encore un cer-
tain service, mais il est avéré qu’avec le retour du temps
chaud ces vieux pneumatiques ne pourront supporter la
pression supplémentaire et éclateront. Certains marchands
de quincaillerie ont averti leurs clients que la reprise de
lactivité dans la vente des pneumatiques jointe au fait
que la production des pneus depuis quelques mois n’a pas
été normale pouvaient produire une rareté des pneumati-
ques au moment de presse de la saison d’été. Les manu-
facturiers font rapport que les achats sont bons pour la
saison et que les marchands donnent des commandes plus
d’avance que ces derniers temps, ce qui indique qu'’il
régne plus de confiance dans la demande et dans les prix,
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LA TENDANCE DES PRIX DU CAFE EST A RESTRICTION DANS L'USAGE DU MOT
LA HAUSSE “BEURRE”

“4La dépréciation des prix des autres commodités a
naturellement amené le café & des prix plus bas et en a
affaibli le cours plus probablement que pour toute autre
ligne”, dit M. Lawrence C. Christensen, de Hard & Rand,
marchands de café de New York dans un nrécent inter-
view. “La tendance du marché est cependant & la haus-
('est purement une question de finance, non une
question d’offre et de demande, qui dans des conditions
normales régularise les prix car le Brésil a porté ses em-
vrunts & $30,000,000. De ce montant $20,000,000 vien-
nent des Etats-Unis et $10,000,000 d’Europe. Cela avan-
cera sang doute le change brésilien ce qui aura naturelle-
ment un effet sur les prix du café. Les tarifs de fret
du Brésil ont aussi augmenté de 40 cents le sac & 80
cents. Le Brésil ajoutera selon toute probabilité un=
surtaxe sur toutes les exportations, pour couvrir le coiit
de Pemprunt, mais les détails n’en ont pas encore été ar-
rétés. On estime que la présente récolte de Santos at-
teindra approximativement 9,000,000 de sacs; celle de
Rio environ 3,000,000 de sacs. Les estimés sur la ré-
colte en voie de maturité et qui sera faite vers le premier
juillet, sont d’a peu prés 1,500,000 sacs de moins que I’an
dernier.”

S,

]

LE COMMERCE DE LA FARINE EN CHINE
EST PROSPERE

Pendant ces derniéres années, le commerce de la farine
en Chine a été prospére, Tl y a plus de vingt gros moulins
A farine & Shangai qui produisent une moyenne de 46,000
sacs par jour. L'an dernier, la production totale s’éleva &
environ 17,000,000 de sacs. Chaque semaine, environ dia
mille sacs sont exportés en Grande Bretagne, aux Etats-
Unis et au Japon. Avant la guerre européenne, de fortes
quantités étaient exportées en Russie, mais maintenant ce
sont les Etats-Unis qui sont les plug gros clients. Dans
tout le pays les produits de la farine en un an g’élevérent a
environ 48,000,000 de sacs, soit prés d’un-tiers de ce qui
est produit & Shanghai. La valeur deg exportations est es-
timée étre d’environ 11,000,000 de Taels par an.

Jachéte les oeufs au plus haut prix du marché. ;-
Je fournis les caisses et je me charge dm frais de
transport.
Mes prix sont toujours garantis d’avance.
M. LOUIS DUSSAULT,
Marchand de Provisions en Gros,
189 Aveénue Pie IX - MAISONNEUVE.
Phone 1743.

. service de la Battle Creek Toasted Corn Flake Co., d

Leg importateurs de beurre de cacao et autres produi
dans lesquels le mot “beurre” figure, parlent cette semains
d’une nouvelle réglementation des douanes d’Ottawa.

Cette réglementation prohiba l'importation de tou‘
produit dans lequel le mot “beurre” forme une partie di
nom, sauf si c’est du beurre fait du lait de vache. On dq
vra donner quelque autre nom au beurre de cacao, de mém
qu'au beurre de peanut, au beurre d’érable, etc. On cit
un cag ol une grosse quantité de beurre de cacao a é
retenue par les douanes alors qu’un manufacturier de con
ficeries en avait un besoin urgent.

O
v

NOUVEAU GERANT CANADIEN POUR
POSTUM CEREAL

M. R. Q. McIntosh est devenu gérant général pour X
Canada de la Canadian Postum Cereal Co. Le nom ¢
McIntosh est familier au commerce de céréales du pay
de méme qu’au commerce d’épicerie en gros.

Le nouveuu gérant fut pendant des années a la Cang
dian Cereal &-Milling Co. Tl y a cinq ans, il entrait a

London, Ont., et il 'futegérant de cette compagnie jusqu’
présent. Il devient & présent le gérant général de la Postun
Cereal Co, Ses quartiers généraux seront & Toronto. ]
reste donc en rapport avec le commerce des céréales don
il s’ocoupe depuis si longtemps.

o

UN CONFLIT D’OPINIONS
(Suite de la page 45)

cette section du tarif, des articles d’argenterie étampés
“Sheffield—fait aux Etats-Unis”. Ce réglement ne sauw
rait plaire au commerce de bijouterie canadien, car 1’usag
du mot “Sheffield” par d’autres que les manufacturiers e
droit de ’employer ne peut étre trop fortement déploré.

Le commissaire ignore probablement la pratique d
certains manufacturiers amérjcains qui s’arrangent poul
que le mot “Sheffield” figure trég distinctement sur leur:
articles alors qu’ils prennent un soin égal pour que le
terme “Fait aux Etats-Unis” soit presque illisible..
chose a été portée & D’atbention de 1’inspecteur sous la Lo
du Poingonnage de I’Or et de ’Argent et il continuera &
poursuivre tous les marchands tenant pareifle marchandi
au Canada. M. Ryan estime que le lettrage est évidemmen
caleulé. poiiir tromper tes gens et que le cas tombe sous |
coup du paragrephe huit de la loi qu’il entend mettre e
vigueur. Sa prétention recevra sans nul doute Pappui com
plet de tout membre du commerce canadien.
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LE SOIN DANS LES ETALAGES

ET LE SERVICE FOURNI A LA CLIENTELE PEUVENT AIDER A

CONCURRENCER AVEC SUCCES LES MAGASINS

A SUCCURSALES

Un épicier, nous fait-on rapport, a révolutionné sa
méthode d’étalage des épiceries au profit des fruits et
égumes frais. La raison qui I’a fait agir, c’est qu'il s'est
ndu compte que beaucoup de magasine d’épicerie & suc-
rsales mettent en montre presque exclusivement deg mar-
andises en boltes et en bouteilles, et que 1’épicier indivi-
el doit, 8’il veut attirer la clientéle, offrir quelque chose

e attrayant de fruits et 1égumes dans deux grandes
et 'quand la clientéle est ainsi attirée 4 son ma-
n, elle g'apercoit que notre homme posséde une ligne
épiceries de premier ordre susceptible (e satisfaire &
toutes les exigences, ainsi qu’une ligne ordinaire pouvant
répondre & toutes les hourses.

Ce marchand affirme que son commerce a augmenté
apidement depuis que ce changement a été fait.

Les unités deg magasins a succursales sont exploitées
r des gérants. Ces hommes ne sont pag en général, de la
remiére valeur, souvent ils ne peuvent ni ne devraient oc-
uper de pareilles positions.

Les succursales sont entretenues sur la base de la
plus stricte économie, le gérant étant toujours la seule in-
telligence de la maison et souvent le personnel de vente &
lui seul. C’est pour cette raison que les succursales écar-
ent la vente des fruits et 1égumes frais, sauf des oranges
t citrons, parce que le personnel de vente n’a pas le
' temps de s’occuper de ces marchandises, et que le gérant

se rend parfaitement compte que les produits périzeables
tenus de facon impropre et mis en étalage péle-méle sont
‘i une source de pertes et causent du tort au commerce.
Et, c’est 13, comme le fait remarquer 1’épicier en ques-
“ion, qu'intervient Popportunité de ’épicier individuel, Les
agasins-succursales n’ont pas-d’individualité, or, Pindivi-
| dualité d’'un marchand est Son actif le plus sérieux. Ainsi
done, en montrant de facon attrayante des marchandises
} que le magasin-succursale ne saurait montrer, le marchand
individuel ¢attire de la clientdle. Une foiz cette client?-
' le entrée dans le magasin elle voit qu’il s’y trouve tout ce
qu'on rencontre dans les magasins-succursales ainsi que
de nombreux articles escentiels A la vie moderne qui font
défaut dans leg magasins-succursales. C’est alors que la
" personnalité du marchand, le caractére du magasin et le
service entrent en oeuvre, et que ces éléments produisent
un commerce prospére et s’attachent une clientéle fidéle.
Que le caractire soit notre pringipal actif, chacun de

kv d

{ différent & D'oeil du public. T1 fait en conséquence un’

noug le sait, mais combien de nous savent porter cet ac-
tif 4 Pattention directe des gens qui 1@ sont pas encore
nos clients? Combien de nous savent que nous devons
puiser du sang nouveau dans notre clientéle tous les jours
si nous ne voulons voir notre commerce anémier? FEt
comment puiser ce nouveau sang nécessaire sans faire de
véritables efforts pour attirer & nos magasins ceux qui
ne savent rien de nous?

La partie la plus précieuse de notre magasin réside
dans nos vitrines. Elles noug cofitent plus que tout au-
tre espace. Employons-les donc de fagon constante et
non pas par d-coup seulement.

Cela cofite plug pour tenir un magasin donnant un
service complet que pour faire marcher un magasin-suc-
cursale, et cela pour la honne raizon que lg service cofite
plus. Tl s’ensuit que le marchand individuel doit et peut
obtenir plus pour ses marchandices, mais pas beaucoup
plus, Si vos dépenses sont, disons 4 pour 100 plus élevées
que celles d’un magasin-succursale, cela ne vous justific
pas d’essayer d’obtenir de 20 & 40 pour 100 de plus pour
les mémes marchandises que vendent les magasins-succur-
sales. Si cela semble exagéré, lisez ceci:—

Le propriétaire d’une chaine de soixante-dix maga-
gins disait récemment que ses enquétes lui avaient révélé
que certains pois, par exemple, vendus par ses magasing
A 13 cents, se vendaient chez les épiciers izdividuels 4 18
cents, et que ceux qu’il vendait & 15 cents étaient dé-
taillés & 25 cents par ses concurrent:. Et ceci parce que
ces épiciers achétent sans la plus petite connaissance des
contenus des boftes, sous I’étiquette privée du jobber ou
autre marque qu’ils contrélent localement ou qui est lo-
calement établie dans la demande populaire.

La différence entre 13 et 18 cents représente 27.77
pour 100 de plus. La différence entre 15 et 25 cents re-
présente 40 pour 100 de plus. Des différences excessives
comme celles-lA ne se produizent pas toujours, mais il y
en a assez d’exemples pour pouvoir s’en servir comme ter-
me de complraison et de telles variations manifestes ne
peuvent étre justifiées par aucun raisonnement et ne peu-
vent étre expliquées que par le suicide volontaire.

Si voug vendiez au détail ces pois & 14 cents, votre
prix serait de 7.14 pour 100 plus élevé, N’est-ce pas as-
gez dans Ja plupart des cas pour couvrir vos dépenses sup-
plémentaires? Si cela ne suffit pas, vendes-les 3 15 cents,
ce qui voug donne 13 1/3 pour 100 de plus, et tout bien



2 LE PRIX COURANT, vendredi 15 avril 1921

Vol. XXXIV—No 15

considéré c’est suffisant pour combler toute différence
raisonnablement admissible.

Si vous détaillez pour 16 cents ce que le magasin-
succursale vend 15 cents, vous avez 6.25 pour 100 de plus.
Si vous le vendez 17 cents, vous faites 11.76 pour 100
de plus et.si vous P'offrez & 18 centz. vous demandez 16.66
pour 100 de plus. Si voug vendez cet article & 18 cents
ou deux pour 35, la différence en sus est de 14 2/3 pour
100.

Il est vrai que “le magasin-succursale achéte par gros-
seq quantités et de premiéres mains, payant aussi bon
marché que le jobber”, mais ce n’est pas toujours un avan-
tage. Souvent les prix baiseent aprés que le magasin a
succursales a fait ez achats, et il subit de lourdes pertex.
Et puis il n’a qu'un écoulement de stock par saison ou
par an. Vous pouvez travailler sur une marge beaucoup
plus petite et gagner gros sur un stock renouvelé douze
fois ou plus,

Il y a plusicurs c¢hoses & apprendre: ne pas acheter
sur étiquette sans savoir & chaque saison ce qu’il y a sous
I'étiquette. Ne pas acheter trop d’avance ni en quantités
dépassant ce que vous &teg siir de pouvoir vendre dans les
trente jours ou moins. Ne pas dépendre des clients pour
la mige en stock de certaines marques, mais se fier & son
propre jugement. Vous devez contrdler votre commerce de
facon & ce que vos clients comprennent que vous savez ce
que vous vendez.

Vous devez et vous pouvez prélever un pourcentage 1é6-
Vor
clients qui préférent traiter avee vous, paieront volontiers
cette différence. Et comme la ménagére mange le contenu
de la boite de conserve ¢t non Pétiquette. faites qu’elle
sache ce qu’elle regoit,

gerement supéricur a celui du magasin-succursale.

Sur cette base vous pouvez voir vos ventex augmenter
de volume ainsi que vos bénéfices en dépit-des magasins=-
succursales.

Les marchands qui ont diminué les prix de leurs
merchandises en suivant les cours des marchés, déclarent
que leur volume d’afffaires n’a pas diminué sensiblement.
I2attention '%]')éoiale apportée aux stocks par certains mar-

chands & en aussi pour résultat de réduire les pertes a leur
minimum.

les marchands se rendent compte & présent que la
vente est devenue un ouvrage autrement dur qu’il ne Pé-
fait 'an passé. Tes commandes n’arrivent pas sur un plat
d’argent, mais beaucoup de commercants dans la branche
d’épicerie ont démontré, ces derniers mois que les gens
n’étaient pes opposés & lachat si on leur donnait une
chance.

PATRONS ET EMPLOYES

Le bien-étre des employés dang tout commerce devrait
passer avant les dividendes. Si le; salaires sont réduits, la
réduction devrait commencer chez le président et les of-
ficters et suivre une marche descendante et non commen-
cer chez le gargon de bureau et suivre une marche ascen-
dante. ;

Si un employé volait $5. & son patron, il pourrait étre
envoyé en prison, mais hien souvent celui-ci le prive in-
justement de sa position et lui fait plus de tort qu’il n’au-
rait pu en faire par plusieurs petits vols; mais employé
n’a aucun recours.

Plusieurs marchands agissent maintenant envers leurs
employés dan: un esprit de vengeance. Ils disent que pen-
dant les jours de grande prospérité Tes employés leur ont
dit leur fait et se sont fichés d’eux. Le; jours sont main-
tenant arrivés ou les marchands se proposent i leur tour
de se moquer de leur: employés.

(e penchant doit étre réprimé, Tl faut qu’un patron
n’ait pas de courage dans sa position de séeurité pour in-
timider quelque pauvre employé qui, & cause de la cherté
de la vie, n’a pas un mois d’6pargne 4 la banque. C’est de
la lacheté de la part de qui que ce soit que de tirer avan-
tage d’une telle situation. Le fort est en état de ge mon-
trer gentil et dans les jours que nous traversons, nous
avong besoin de montrer de la bonne volonté et de la
gympathie envens les employés du magasin plus que toute
autre ¢hose. Comment pouvez-vous vous attendre de la
loyauté de vos commis, lorsqu'ik: voient leur camarade con-
gédié aprés huit jouns d'avis? Quel droit avez-vous de vous
plaindre du manque de loyauté dan: de telles conditions?

0 -—

LE STEARATE DE ZINC.

Ce corps s’emploie de plus en plus en Cormétique et
tient une place considérable dans les formules de, poudres
et de crémes de beauté.

C’ext un corps extrémement blanc, d’'une onctuosité
fort agréable a la peau, d’une adhérence extraordinaire, et
ce qui ne gite rien, doué de propriétés nettement hygié-
niques et peut-étre méme médicales.

On Vemploie dans la proportion de 109 dans les
poudres de riz, et dans les crémes son usage est infiniment
supérieur & celui de oxyde de zinc; il ne donne aucun
grain 4 la créme, méme sans porphyrication préalable et
le blanc qu’il donne sur 'épiderme mn’est pa: exagérément
apparent.

Des études sont faites actuellement dans plusieurs
centres de dermatologie pour fixer les emploiz médicaux
de ce produit que Pon peut conseiller sans arriére-pensée
a tous les préparatenrs de parfumerie,

D’importante: usines le fabriquent a Paris et a Lyon:
le prix actuel de ce corps n’est plus un obstacle 4 son
emploi puisqu’on ne le paye que de 12 & 15 francs le kilo
selon quantités,
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Une copie du traité commercial franco-canadien a été
déposée en Chambre, la semaine passée, par I’hon. M.
Meighen. Le texte original, signé par les représentants

“pcerédités des deux pays n'est pag encore arrivé de Paris.

Voici les dispositions qui sont en vigueur, en atten-
dant qu'un nouveau traité soit signé. Nous donons le texte
officiel :

Article ler.—Le Canada appliquera & U'importation des
produits originaires et en provenance de France les tarifs
et taxes leg plus favorables qu’il accorde et pourra éven-
tuellement accorder aux produits de toute puissance tierce,
a Dexception du Royaume-Uni ainsi que les Dominions et
possessions britanniques.

Article 2—Le Canada accordera de méme le traite-
ment de nation la plus favorisée en ce qui concerne l’ex-
portation, le transit, les droits de consommation et faxes
intérieures.

Article 3.—Le gouvernement francais s’engage a pro-
roger jusqu’a la conclusion de la nouvelle convention de
cemmence, au bénéfice des produits canadiens importés en
France, I’application du régime prévu par les conventions
de 1907 et 1909 sous réserve de modifications et additions
prévues aux articles suivants.

Articleg 4.—Parmi les marchandises énumérées au ta-
‘bleau “A” annexé & la convention de 1907, celles qui sont
énumérées a la liste “1” jointe au présent “modus vivendi”
cesseront de bénéficier du tarif minimum. Elles jouiront
a leur importation en France d’un pourcentage de réduc-
tion spécifié 4 la dite liste. Ce pourcentage portera sur la
différence entrf_,le taux du tarif général et celui du tarif
minimum. e pourcentage restera le meme quels que
soient les abaissements ou relévements des drmts coeffi-
cients aux surtaxes que la France pourrait instituer & I’a-
venir.

Article 5.—Outre les produits énumérés i la liste
“A” de la convention de 1907, la France admetira les
produits énumérés A la liste “2” jointe au présent “modus
vivendi” au bénéfice du tarif minimum ou au lénéfice
d’un pourcentage de réduction, selon qu’il est déterminé
par la dite liste. Ce pourcentage précisé par la dite liste
portera sur la différence entre le taux du tarif général et
celui du tarif minimum.

Ce pourcentage restera le méme quels que soient les
abaissements ou relévements des droits coefficients aux
surtaxes que la France pourrait instituer 4 P’avenir.

Article 6—Ce présent arrangement restera en vigueur
jusqu’d Ja conelusion d’une nouvelle convention commer-
ciale, maig il sera & tout moment loisible & chacane des

LE NOUVEAU TRAITE DE COMMERCE
.FRANCO-CANADIEN  :: :

hautes parties contractantes de la dénoncer moyennant
préavis de 4 mois.
En foi de quoi les délégués désignés a cet offet, ont
signé le présent arrangement.
Fait & Paris, en double exemplaire, le 29 janvier
1921.
Pour le Canada,
HARDINGE of PENSHURST,
GEORGE E. FOSTER.
Pour la France,
BRIAIND,
AUG. ISAAC.

LISTE I

Produits canadiens qui ne bénéficieront plus du tars}
mintmum :

(Les chiffres & gauche de la colonne sont les numsé-
ros du tarif; suit cnsuite la désignation du produit et le
chiffre du pourcentage fixé par le nouvel accord com-
mercial. Les lettres T. M. signifient “tarif minimum”):

205—Fonte brute de moulage et fonte d’affinage
contenant moins de 25 pour cent de manganése;

Ferro-manganése contenant plus de 25 pour cent de
manganeése ;

Ferro-silicium contenant plus de 5 pour cent de sili-
cium; ‘

Silico-spiegel riche contenant au moins 30 pour cent
de silicium et de manganése; -

Ferro-chirome contenant 10 pour cent de chrome ou
plus;

Ferro-aluminium contenant 10 p.c. d’aluminium ou
ferro-aluminium contenant plus de 10 p.c, et moing de
20 p.c. d’aluminium, 15 p.c.; (pour tous les articles ci-
dessug mentionnée).

206—Fer brut en massiaux, prismes ou barres, 50
pe. ; '

207—TFer étiré en barres, fer d’angle et & T, essicux
et bandages bruts de fonte, 15 p.c.;

213—Avier en barres, 50 p.c.;

214—DBssieux et bandages de roues bruts de forge en
acier, 50 p.c.;

216—Acier en tdles ou bandes brunes’ laminées 4
chaud, acier en tdleg ou handes blanches laminées & froid,
50 p.c. ;

0—120—Sels de Cobalt autres, T.M.;

0—205—Acétate ou pyrolignite de chaux, T. M

Ex. 298—Vernis, 20 p.c.
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312—Savons autres que ceux de parfumerie, T.M.
325—~Colle d’0s, de nerfs, de peau, ete., 50 p.c.
510—Machines & vapeur fixes ¢t machines de navi-

gation, toujours séparées de leurs chauditres, pomnpes a

vapeur fixes, compresseurs d’air et de gaz divers, moteurs

a4 gaz, & pétrole, A alcool, 4 air“chand, & air comprimé et &
tout autre mélange gazeux ou explosif et tous auties mo-

teurs non dénommés, T.M.
522—Machines pour I'agriculture, T. M.
525—Machinez outils, 50 p.c.
525—Quater—Machineg 2 rincer, & boucher, & capsu.-

les, A remplir les bouteilles, T.M.
526—Chaudiéres découvertes, gazométres, réeipients

cn tole de fer ou d’acier non galvanisé, radiateurs pour

caloriféres, réchauds & gaz, & pétrole, & alcool, 30 p.c.
533—Pictces détachées de machines, de timonerie, de

frein ct de transmission, en fer ou en acier moulé, en fonte

malléable, et pidoes détachées de cadres porteurs de chis-

sis d’automobiles en tdle d’acier emboutie ou soudée, T. M.
“Ex 535—Pidces détachées en cuivre pour machines

agricoles, T.M.,

535 bis—DPidces détachées de machines et de trans-
mission non dénommées de deux ou plusieurs métaux tels
que fer, acier, fonte, cuivre pur ou métaux nommés aux
artitles précédents, tels que coussinets, Tobinets «t appa-
reils accessoires pour eau, gaz et vapeur, 50 p.c.

.« 339—Clichés, plancheg et coins pour impression sur

papler autre que tenture, avec ou sans dessin, T.M.
559—Serrures, 40 p.c.

559 Bis—Cadenag, 40 p.c. s

568—Articles de ménage et articles non dénommés,
émaillés, unis, étamés, décorés sans or, marbre ou gra-

nits, sans or, T.M.

- 484—Gants, 50 p.c.

567—Tubes en fer ou.en-acier non soudés, tubes de
fer ou en acier soudés, raccords de toute espéce, tubes en
fer ou en acier emboutis ou sans soudure, 20 p.c.

Ex 591—Ex 592—Meubles autres qu’en bois courbé,
moulures, cires, vernis ou autres, 50 p.c.

Les autres positions du tarif, sous les mémes numé-
ros ne sont importables qu’au tarif général.

Ex 604—Orgues, harmoniums, instruments & an-
ches libres métalliques & un ou plusieux jeux, orgues d’é-
glise complébes et pidees détachées, 50 p.c.

Ex 605—Accessoires et pidces détachées des instru-
ments de musique ci-dessus dénommés, 50 p.c.

LISTE 2

Produits canadiens qui jouiront du tarif minimum ou d’un
pourcentage de réduction :

(A gauche de la colonne, le numéro du tarif, suivi de
la désignation des produits; les lettres T.M. signifient
“tarif minimum®.)

20 bis—Boyaux, frais, secs ou salés, T.M.

Ex 26—Plumeg de parures apprétées ou montées, au-
tres plumes & lit brutes, apprétées et duvet brut ou ap-

~

prété, T.M.

Ex 85—Prunes et abricots secs, T.M.

98—Chocolat, T.M. .

Ex 110—Huiles fixes pures, huiles de lin, autres
huiles, T M.

160—Houblon, T.M.

161—Lupuline de houblon, T.M.

171 ter—Pommes et poireg éerasées, 'I'. M.

197—Huiles de pétrole, de schiste et autres huiles mi-
nérales prores l’oclmrn«*e

198—Huiles lourdes et résidus de pétrole et nutres
huiles minérales, T.M.

0—117—Oxydes de Cobalt impurs, résidus du trai-
tement de minérais argentiféres contenant moins de 50
pour cent de cobalt, T.M.

0—118—O0xydes de Cobalt autres (y compris safres (_t
smalts), T.M.

0—119—Sels de Coblat hydrates (40 pour cent d’eau
au moins), T.M. ‘

Emaux décorés avec or, ete., en feuilles, non cuvrés,
autres que les trois catégories ci-dessus, 50 p.c.

Le ministre de commerce, sjr Georges Foster, propo-
sera bientét;

“Qu’il est urgent d’approuver les dispositions de la
convention de commerce qué le gouvernement dn Cana-
da a faite avec le gouvernement d la République Fran-
caise & Paris, en date du 29 janvier 1921;

“Que le gouverrteur en conseil pourra faire les ordon-
nances et réglements jugés nécessaires pour mettre en: vi-
aueur leg dispositions de la dite convention et les ordon-
nances et réglements pourront*étre changés ou révoqués,
et devront &tre soumis aux deux Chambres du Parlement
le plus tot possible aprés qu’ils-auront été faits.”

00— —

LE RIZ SAUVAGE POUR LES VOLAILLES

Dans les conditiong modernes, nos volailles aquatiques
sauvages tendent & disgparaitre ou 4 quitter leurs sanc-
tuaires habituels pour se réfugier dans des régions encore
plus vierges. e manque de péture dans les régions culti-
vées est "une des raizons principales de leur disparition.
Le riz sauvage attire les volailles aquatiques par la nour-
riture qu’il leur fournit. Le “Riz Sauvage” bulletin 42,
deuxiéme série, des fermes expérimentales fédérales, pré-
paré et illustré par Miss Faith Fyles, aide-botaniste, et
fourni gratuitement sur demande, par le bureau des pu-
blications, ministére fédéral de I’agriculture, Ottawa, a été
préparé en vue de stimuler sla culture de cette plante
dans les localités convenables; Ie riz sauvage habite les
provinces: de Québec, d’Ontario et -du Manitoba; on le
trouve danz les baies et los bas-fonds calmesyet bouleux
des lacs et des cours d’eau qui-se vident dans le lac Winni-
peg. les Grands Lacs ot dans le fleuve St-Laurent. I pous-
se dans une eau légérement saumétre, mais il ne vient pas
dans les eaux & gofit franchement salé.

A
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La Nouvelle\ Loi des Licences

(Suite.) .

Dispositions particulidres
(40.) Les bitres ou vins embouteillés qu’une person-

ne, munie d'un permis pour en vendre, se procure dan:,

le but de les distribuer a sés clients ow & ses hotes, doivent
¢tre, pendant qu’ils sont dans le local od cette personne
exerce son commerce de liqueurs, gardés dans les bou-
teilles dans lesquelles ils lui ont été livrés, Tant que ces
bouteilles portent la marque ou étiquette qu'elles por-
taient lors de leur livraison, il est défendu d’y mettre
aucune autre liqueur, substance ou liquide, et ni le per-
missionnaire ni une personne agissant pour lui, aprés que
la liqueur embouteillée dans une desdites bouteilles en
a été retirée, ne peuvent remplir celle-ci, entiérement ou
partiellement, en vue de fournir une liqueur, substance on
liquide & un client ou 4 un hote.

Ledit permissionnaire ne doit ni faire usage, ni per-
mettre qu’il soit fait usage, sur une bouteille dans laquelle
des liqueurs sont gardées @ vente dans son local, d’une
marque ou étiquette n’indiquant pas avec précision et clar-
té la nature du contenu de cette bouteille. ou pouvant
de quelque maniére induire en erreur.un client ou un
héte sur la nature, la composition ou la qualité de ce
contenu.

Ledit permissionnaire ni une autre personne ne doi-
vent, pour aucune raison, méler, permettre de méler ou
de faire méler une liqueur alcoolique qu’il n’est pas au-
torisé & vendre, avec une liqueur alcoolique que son per-
mis Pautorise & vendre. |

(41). 1. La commission ne doit pas vendre ni livrer,
lex jourg de fétes ci-aprés déterminés, ni avant neuf heures
du matin ni aprés six heures du soir les autres jours. Le
samedi, elle ne doit pas,vendre ni livrer aprés une heure
de Paprés-midi.

R. Il est défendu aux brasseurs de vendre om livrer

les jours de féte ci-aprés déterminés et avant sept heures
du matin et aprés six heures du soir les autres jours.

. 3. 1l est défendu aux personnes ayant un permis pour
vendre des bidres dans un magasin ou dans une taverne,
d'en vendre ou livrer les jours de fétes ci-aprés déter-
minés et avant neuf heures du matin et aprés dix heures
du sou' les autres jours. En dehors des jours et des heu-
- Tes ot la vente v est permise, les tavernes doivent &tre
fermées.

4. 11 est défendu & une personne ayant un permis

pour vendre des hiéres et vins pendant les repas, de vendre

depuig dix heures du coir de chaque jour jusqu’d neuf

heures de 1’avant-midi du jour suivant.
5. Aux fins du présent article, sont considérés com-
me jours de féte:
a. Les dimanches;

b. Le premier de I'an;

c. ’Epiphanie, ¢ mercredi deg Cendres, le vendre-
di saint, ’Ascension, la Toussaint, la Conception,
et Nodl;

d. et, pour la circonscription ol a lieu une élection
municipale ou Pélection d’un député & la Chambre
des communes du Canada ou & 1’Ascemblée légis-
lative, le jour ol il est procédé au vote dans cette

¢lection.
(42.) 11 est défendu de vendre des liqueurs alcooli-
ques: '
1. A toute personne n’ayant pas atteint I’ige de dix-
huit ans;

2. A tout interdit;

3. A tout tenancier ou pensionnaire de maison de
désordre;

4. A toute personne déja condamnée pour ivresse ou
pour une infraction causée par livresse;

5. A toute personne.qui a I’habitude de boire & Pexcés
des liqueurs alcooliques et & qui la commission a, aprés
enquéte, décidé d’interdire la vente de ces liqueurs, sur
la demande qui lui en @ été faite par le mari, la femme,
le pére, la mére. le frére, la soeur, le curateur, le patron
ou autre individu & la change ou ayant charge de ladite
personne ou par le curé, pasteur ou maire de la localité.
L’interdiction dans ce cas, dure jusqu'a ce qu’elle soit le-
vée par la commission.

Une vente faite & une des personnes mentionnées aux
paragraphes 2, 3, 4 et 5 ci-dessus ne constitue une in-
fraction pour le vendeur que si la commission I'a infor-
mé, par lettre recommandée, qu’il est défendu de vendre
a telle personne, %

(43) La commission peut, & sa discrétion, refuser
Qeffectuer toute vente de liqueurs alcooliques, sauf les
ventes de liqueurs pour leg besoins du culte.

Ta commission devra se procurer et tenir constam-
ment & la disposition des ministres du culte les vins qui
sont approuvés par les autorités religieuses et requis pour
le service divin ou fins religieuses.

(44.) 1. Aucune liqueur alcoolique ne peut étre gar-
dée dang la province, excepté:

a. dans les magasins et entrepdts de la commission, .
ou autres bitiments dont elle a le contrdle,

b. dans leg établissements ol il est expressément
permis par la commission de vendre cette espéce
de liquenr,

¢. dans les établissements ol il est empressément
permis par-1a commission de garder cette esnd=- ~

liqueur, i
Cw
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d. dans les établissements ot, par exception, il est
permis par Ja loi d’en garder,

¢. dans la résidence de toute personne, pourrvu que
la liqueur ne soit pas gardée dang lintention d’en
vendre (une scule vente suffira & établir cette in-
tention),

f. dans un club tel que défini & Varticle 3,

g. dang les bagages d'un voyageur qui transporte
cette liqueur pour son usage personnel,

h. et, pour le vin, dang les églises, chapelles et dé-
pendances.

Garder une liqueur alcoolique ailleurs que dans les
endroits mentionnés au présent paragraphe constitue unc
infraction & la présente loi.

2. Aucune biére ne peut etre transportée dans la
province, excepté:

a. directement de 1’6tablissement du brasseur A
’établissement en cette province, d’une personne
munig d’un permis pour en vendre, ou & un en-
droit en dehors de la province; ou

b. directement du magasin d’une personne munie
d’un permis pour en vendre dans un magasin, a
la résidence, en cette province, d’une personne qui
I’a achetée pour son usage personnel.

Toutefois, si les bitres doivent &tre expédiées i un
endroit situé en cette province, leur transport en dehors
de la municipalité o0 est situé Pétablissement du brasseur
ou le magasin de la personne autorisée & en vendre, ou
en dehorg d’une municipalité contigiie & celle ol est eitué
cet établissement., ne doit étre effectué que par chemin
de fer, bateau & vapeur, voiturier public ou compagnie de
messagerie, ou par I'acheteur lui-méme, & condition qu'’il
les transporte dans son propre véhicule ou dans un véhi-
cule qu’il a loué, directement & sa résidence ou, 'l est
munis d’un permis pour en vendre, & son établissement:
mais un pareil transport ne peut étre effectué par le ven-
deur, ni par un employé, agent ou repréeentant de ce ven-
deur, non plug que par une autre personne intéressée dans
la vente.

3. Toute liqueur alcoolique, gardée ou transportée en
contravention avec les paragraphes 1 ou 2 du présent ar-
ticle, peut étre saisie, sans mandat, par la commission et
étre confisquée,

Ezceptions

(45.) 1. Aucune disposition de la présente loi n’em-
péche une personne exercant en la province la médecine,
la chirurgie ou Pobstétrique, et enrégistrée comme telle
en vertu de la Loi Médicale de Québec ou licenciée comme
telle par 1’Association homéopathique de Montrgal. ou une
personne licenciée en chirurgie dentaire et inscrite comme
telle dans la province, ou une Jpersonne exercant la profes-
sion de médecin vétérinaire et inscrite comme telle en ver-
tu de la Loi des médecins vétérinaires de la province de
Québec, — d’acheter des alcools en plus grande quantité
qu’une bouteille et de s’en servir pour des fing de disco-
lution ou de stérilisation dans sa propre pratique, ou dans
nne préparation pour traibement externe -qu’elle donne

clle-méme, et d’acheter du brandy, tel que défini dans
la Pharmacopée Britannique, ou du guilive (rhum), —
pour usage dans la composition de ses remédes; — toute-
fois, cette personne ne peut vendre ces alcools ou spiritueux
autrement qu'en les employant elle-méme aux fins sus-
dites.

2. Aucune disposition de la présente loi n’empéche
une personne inscrite comme licenciée en pharmacie con-
formément & la Loi dc pharmacie de Québee, ct ayant
unc pharmacie:

a. d’acheter des liqueurs alcooliques en plus grande
quantité qu'une bouteille, pour ses préparationg mé.
dicinales, officinales ou pharmaceutiques, pourvu
qu’elle ne vende pas ces liqueurs alcooliques autre-
- ment qu’en les employant elleméme aux fins sus-
dites;
b. d’acheter de Palcool éthylique & quatre-vingt-
dix pour cent rectifié, mentionné dans la Pharma-
copée Britannique, en plus grande quantité qu'ume
bouteille, et vendre cet alcool pour des fine d’obsté-
trique ou d’antiseptie seulement, en quantité n’excé-
dant pas deux onces, sur prescription d’un médecin
autorisé & pratiquer la médecine dans la province,
ou eur son simple certificat, si la vente lui est faite
personnellement; — pourvn que cette vente ait
lieu pendant les heures et les jours ol la commis-
sion ne peut vendre. ‘

3. Toute personne mentionnée au présent article doit -
acheter ceg liqueurs alcooliques directement de la commis-
sion. Celle-ci peut, & sa discrétion, refuser de vendre la
quantité demandée.

(46.) Aucune disposition de la présente loi n’empéche
un distillateur déiment licencié par le gouvernement du
Canada pour fabriquer des alcools et des spiritueux en
cette province, ou un fabricant de vin en cette province,
d’avoir ou de garder pour les vendre, dans son établise-
ment en cette province, les liqueurs alcooliques qu’il a
ainsi fabriquées, et de les y vendre et livrer.

Toutefois, si ces liqueurs alcooliques doivent &tre
expédiées & un endroit situé en cette province, ce distilla-
teur ou ce fabricant ne peut les vendre qu'a la commis-
gion; et ce distillateur on ce fabricant doit, dans tous les
cas, se conformer aux autres dlspoeltlons de la présente
loi qui lui sont epplicables.

(47.) 1. Aucune disposition de la présente loi n’em-
péche la commission de conséntir A la vente et & la livrai-
son d’alcool potable ou non potable par les distillateurs
directement aux fabricants d’articles requérant cet alcool,
pourva que chagque quantité d’alcool ainsi vendue et li-
vrée ne soit pas moindre qu’un baril, et pourvu que telle
vente et telle livraison soient faites gujettes a telles condi-
tions et pour telles considérations que la commission peut
établir.

2. Aucune dlspomtlon de la présente loi n’empéche,
pour la seule raison qu’il contient des liqueurs alcooliques,
de vendre
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USINES DE SALAISONS:
Brantford
Toronto
Peterboro
Montréal
Hull

"’

Réputée depuis 1892

OUT comme la ménagére minutieuse
choisit ses morceaux de viande avec le

plus grand soin, cet- établissement choisit Jes -

produits alimentaires qui Bgr,tentvl‘éﬁcjuette
ROSE BRAND, .. ~—

Elle ajoute a la saveur de son roti par une
préparation experte. Par des procédés spé-
claux qui nous sont propres, nous donnons

au Jambon et au Bacon ROSE BRAND cette

saveur distinctive qui les ont rendus fameux.

Seuls les produits alimentaires de tout pre-

mier choix de notre établissement ont tou-

jours porté 1'étiquette ROSE BRAND.

Pour aider nos détaillants a améliorer leurs

étalages et a donner un nouvel attrait a

leur rayon de produits alimentaires purs, de
grandes pancartes superbement coloriées, des
cartes de vitrine, etc.,—ont été préparées et
leur seront envoyées sans frais sur demande.

CANADIAN PACKING CO., LIMITED

TORONTO

- ONTARIO
SUCCURSALES:

Fort Willilam
Sudbury

Sydney, N.-E.
Charlottetown, LP.E,
Winnipeg, Man.

e

En écrivant aux annonceurs, si vous mentionnez le “Prix Courant”, vous vous assurez -un meilleur service.
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Visitez Notre ‘
Manufacture

Des milliers de personnes visitent annuel-
lement notre manufacture et voient les Bis-
cuits McCormick dans le cours de leur
fabrication.

Aprés avoir vu les méthodes modernes
employées et la propreté qui régne dans
toute notre usine, elles sont mieux 2 méme

d'apprécier la quallte de nos produits
standard.

McCormick Mfg. Co., Ltd., London, Canada.

Succursales &: Montréal Ottawa, Hamilton, Kingston, Winnipeg, Calgary, Port Arthur,
St. John, N.B,, Vancouver i

R R

En écrivant aux annonceurs, si vous mentionnez le “Prix Courant”, voias vous assurez un meilleur service.
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Le Marché de I'Alimentation

Mercredi, 13 avril 1921.

La situation des affaires a montré une améliorafion cette semaine
et les maisons de gros rapportent en général un mouvement d’achat
plus libéral. 1l y a divergence d’opinion en ce qui concerne les collec-
tions, quelques maisons de gros disant qu’il y a un ralentissement
dans les rentrées, tandis que d’autres rapportent qu’elles sont satis-
faisantes. Les détaillants également déclarent que les affaires se sont
bien améliorées et avec la température du printemps qui va permettre
aux gens de sortir, ’'avenir semble trés prometteur.

Le sucre raffiné se maintient ferme au prix de base des .raffine-
ries et 'impression courante est que le sucre restera aux environs du
prix actuel pendant quelque temps.

Les céréales sont bien soutenues, quoique P’avoine roulée en vrac
soit un peu plus facile; par suite on peut s’attendre a une légére ré-
duction de P’avoine en paquets.

Les Corinthes sont plus fermes par suite du stock faible en Gréce
aussi bien qu’en Canada. L’année passée la Gréce faisait une expor-
tation de plusieurs milliers de tonnes mais cette année on s’attend a
ce que Pexportation soit tres faible.

Les pommes é&vaporées sont plus fermes et on constate une de-
mande plus active. Les raisins sont soutenus avec une demande
limitée. ‘

Les noix continuent 3 monter sur les marchés d’origine et le stock
en France est trés faible. Les amandes de Valence sont également
plus fermes, mais pas autant que les noix. Les Pecans sont en forte

position et les approvisionnements sont limités. Les noix du. Brésil
sont faciles et les prix sont bien inférieurs & ceux de I’an dernier.

Les oeufs sont moins chers avec tendance a des prix encore plus
faciles.

La section la plus active de la section de Pépicerie semble étre
cette semaine celle des fruits et légumes. Ceci est probablement di a
la température printaniére. De gros arrivages de tomates, de choux
nouveaux et les premiers envois de concombres se trouvent sur le mar-
ché. Les oranges sont trés actives et les expéditeurs font .tous leurs
efforts pour maintenir les prix malgré la tendance de baisse. Les
citrons et les pamplemousses sont un peu meilleur marché cette se-
maine, tandis que les pommes Ben Davis semblent étl‘e'pll.ls abondantes
avéc des prix plus faciles. Le marché du sucre se maintient 3 sa der-
niére avance. 11 n’y a que trés peu de changement pour les c.on'serv.es,
tandis que dans les produits en paquets, il y a une légére dlmmytlon
de la farine préparée. Il y a une perspective d'un marché meilleur
pour le thé par suite de Pamélioration du mouvement du stock et les
bonnes qualités montrent des tendances plus fortes. Le marcl\é des
céréales est calme par suite de Papproche des chaleurs. Le marché
des fruits secs est trés ferme avec une bonne demande pour les
figues, les dattes et les pommes évaporées gn particulier.

MARCHE SOUTENU POUR LE PORC

Viandes fraiches — Le marché est
soutenu pour le porc dont les prix se
maintiennent aux cours précédents. Les
gigots de porc trimés ont subi une I&-
gére augmentation de 3 cents ainsi que
plusieurs coupes de boeuf.

Cotations fournins par la maison
NOE BOURASSA. LIMITEE,
en date du*13 avril 1921,

Porcs vivants., . . . . ., . . 16.00
Porcs prépanrés—
Tués aux abattoirs,
choisi . . . ., . ., . 23.00 23.50
Porc frais—
(igot de porc (trimé). . .... 032
Longes (trimées). . . . .... 0.35
Longes (non trimées), . .... 0.33
Epaules (trimées) . . . .... 0.23}
Saucisse de porc (pure). .... 0.28
Squcisse de Boeuf . , . . .... 0.13
(Steers et Heifers) :
Boeuf frais—
Quartiers derriére . . . 035 0.26
Quartiers devant ., . . . 0.14 0.15
Ionges . . . ... ... 0.34 0.36
Cotes . . . ... .... 0.24 0.25
Chucks, haut coté. . . . 0.13 0.14
Hanches . ., . . .., .. 0.18 0.19
(Vaches) — AT |
Quartier derriére . . .,4 0.23 0.24
Quartiers devant ..... 0.12 0.13
L?nges ......... 0.30 0.32
Cotes. . . . . ..... 0.20 0.21
Chucks . . . .. ., ... 0.11 0.18
Hanches . . . ., .., .. 0.18 0.19

Veaux (suivant qualité). 0.08 0.12
Agneaux 35-50 lbg (en-

tiers), la b, . . , ., . 025 0.26
Mouton, 50-75 1bs. No 1 . 0.14 017

MARCHE SOUTENU POUR Lt
VIANDES CUITES

Viandes cuites — Le marché des
viandes cuites reste soutenu cette se-
maine et on ne signale aucun change-
ment dans les prix.

Cotations fournies par la Compagnte
Canadienne. SWIFT, Limitse,
en date du 13 avril 1921,

Langue de porc encgelée. . . . 0.47

/
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Boeuf pressé en gelée, la 1b. . 0.26} Cotations fournies par la maison National, blocs. . . . . . . . 0.28
Jambon et langue, la 1b. . . . 043 GUNN, LANGLOIS & CIE, LIMITEE, — tinettes . . . ... . 027
Veau et laague, . . . . ... 038 on date du 13 avril 1921, Humber, blocs. . . . ... . 03
Epaules, roties . , . . . . . . 060 — tinettes. . . . . . 0.23
Jambons cuits . . . . . . . 088

Epaules, bouillies, . . . . ... 043
Patés de porc (douz.). . . . . 080
Boudin, la ¥, . . ... . ., 018
Mince meat, la b . . . 018 0.19
Bavoisse de pore, pure . . . . 0.30
Bologne,lalb. . ... .. 014 033

) BAISSE DU PORC EN BARILS

Viandes en barils — Marché calme
cette semaine pour 1és8 viandes en ba-
rils. On signale une diminution sensi- /
ble des différentes qualités de porc en
barils.

Cotations fournies par la Compagnie
Canadienne S8WIFT, Limitée,
en date du 13 avril 1921,

Porc en baril—
Canadian short cut (brl)

morceaux de 26-35 ., . ... 44.00
Dos cdlear fat (brl) mor-

ceaux de 40-50 . . . . .... 40.00
Porc heavy mess (brl) . ....' 40.00
Boeuf plate. . . . . . . ... 2600
Boeuf mess . . ... ... ... 23.00
Porc engraissé aux pois .... 46.00
Lard gras, épaule . . . ... 47.00

MARCHE STATIONNAIRE POUR LE
JAMBON

Viandes fumées — Le marché des
viandes fumées est stationnaire et on
ne signale aucun changement de prix
cette semaine.

Cotations fournies par la maison
GUNN, LANGLOIS & CIE, LIMITEE,
en date du 13 avril 1921,

Jambons fumés Maple Leaf

8/12 0.37
Jambons fumés, marque

Guoms, . . ... ... 8/12 0.37
: 12/16 0.37
16/20 0.36
20/25 034
25/30 032
80/34 et plus 0.30

Bacon t

Déjeuner Maple Leaf. . . . . 0.0
Déjeuner, Marque Gunng. . , 0.42
Ja.mbons Cottage . . . . . . 034
Piecnic . . . . , . 024

—  bouillis . . . . . . . 052
—_— rotis . . . . .. .. 0.59
— Sandwich . . . . . . 060

MARCHE FAIBLE POUR LE
SHORTENING

4
Shgrt'ening — Marché faible pour le
shortening qui se maintient aux prix
précédemment cotés.

L4

-

8hortening Basiirst : o

Tierces . . . . . . . . 4001bs 0.13
Tinettes . =T 60 — 0.13}
Seaux . . . . . . . . 20 — 0.14
Seaux , . . . .. .. 10 — 0.14
Sepux'. . . . .. ... 5 — 0.14
Beaux . . . . . . . . 3 — 015
Blocs 0.15
Shortening Plcrus :
Tierces . . . . . . . 400 1bs 0.16
Tinettes . . . . . . . 60 — 0.161
Seaux ., . . . . . . . 20 — 017

LE SAINDOUX SANS CHANGEMENT

Saindoux — Aucun changement 2 si-
gnaler cette semaine pour le saindoux
dont les prix se maintiennent aux cours

précédents.

Cotations fournies par la maison
GUNN, LANGLOIS & CIE, LIMITEE,
en date du 13 avril 1921,

8aindoux Maple Leaf :

Tierces . . . . . . . . 4001bs.0.18
Oinettes. . . 60 — 0.18%
Seaux. . . . ., . 20 — 0.19
Seaux. . . . . . . . . 10 — 0.193
Seaux. . . ... .... 6 — 0.19%

Seaux. . . .. . .. 0.20

Bloes. . . . .. .. 0.203

LA BAISSE DES OEUFS S’ACCENTUE

Qeufs — La baisse des oeufs s’ac-
centue et on signale cette semaine une
nouvelle diminution de 1 cent par
douzaine.

Cotations fournies par la maison
GUNN, LANGLOIS & CIE, LIMITEE;
en date du 13 avril 1921.

Fraig pondus . . . . . . . . 0.33

LA MARGARINE EST FAIBLE

Margarine — Le marché de la mar-
garine est calme et les prix de la mar-
que Tip-Top ont baissé d’une cent cet—
te semaine.

Cotations fournies ppr la maison
GUNN, LANGLOIS & CIE, LIMITEE,
en date du 13 ayril 1921,

Tig Top, bloes . . . . . . . . ' 0.20
— Tinebt,es.......‘ 028

¢

-

LEGERE BAISSE DE BEURRE

Beurre — Le beurre commence 2
baisser et accuse cette semaine une
légére diminution de 2 cents par livre. |

Cotations fournies par la maison
GUNN, LANGLOIS & CIE, LIMITEE,
en date du 13 avril 1921,

Beurre crémerie No 1 ., ... . 0.54
Beurre crémerie, bloc 1 1b. . . 0.55
Beurre crémerie No 2 . . . . 0.53
Laiterie

MARCHE CALME POUR LE
FROMAGE

Fromage — Le marché du fromage
est calme cette semaine et on. signale
une légére diminution du fromage. doux
et du fromage double.

Double,la lb. . . . .. .. .. 0.28
Triple, la lb, . . . . . .
Stilton, 1a 1b. . . .
Fantaisie vieux fromage. Ia lb 035
Doux . . ... ....... 029

LA VOLANLE EST FERME

Volaille — Le marché de la volaille
est ferme cette semaine. Aucun chan-
gement de prix & signaler.

Cotations fournies par la maison
WALTER DEERY & CO.,
en date du 13 avril 1921.

Poule. . . . . . . ., 032 038
Poulet . . . . . e v+ .. 038 045
Dindes, . . . .. ... ... 058
Dindons. . . ., . ... . ... 060
Ofes. . ..., .. ... . eees 038
Canards domestiques . , .... 043
Canards du lac Brﬁme . s.ee 048
Chapons . . . ...... ...

'MARCHE CALME POUR LE POISSON

Poisson — Le marché du poisson
est calme cette semaine et on signale
une légére diminution du Haddock, de
la Morue et du Homard. Par contre le
doré et les crevettes sont un peu plus
chers.

Cotations fournies par la maiton
« D. HATTON COMPANY,
en date du 13 avril 1921.

Poisson frais

Haddock . . . .. .... ... 010
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Morue, pour le marché . 0.08 Farine & engrhis. par (2) sacs En morceau, boites de 25 1bs. 12.06
Crevettes . . . . o v o o o 0.55 98 tbs, . . . . ... ... 5.20 Crystal dlamond barils . . . 1180
' Homards vivants . . .. 0.40 Son, $33.25 par tonne f.0.b. Montréal. boftes, 100 1bs. 11.70
Poisson blanc. . . . . . . ..0.20 Gru, $35.25 par tonne f.0.b. Montréal. i ‘“ boites, 60 lbs . 11.80
Flétan. . . . . . . s o+ wees 023 . o ‘ boftes, 26 1bs . 12.00
Brochet . . . « « v ¢« ¢« « oo 016 T “ ‘“ calsses de 20
Carpe . . « ¢ ¢ ¢ o o o ¢ eees 020 cartons . . . 12176
i)f)r;célmude ........ . - g;g BAISSE DES GRAINS
Tiuite . . « ¢« ¢ ¢ ¢ & . 022 033 ’ .
: Foin et grains — Marché faible pour LA MELASSE EST CALME
‘; Poisson fumé les grains cette semaine. L'orge et le Mélasse — Marché calme pour la
H&dd‘es, BXs, X la 1b. oo 010 blé d’'Inde subissent tous deux une di- mélasse et les sirops de(c.nng qui se
Filets . . .. .00 . ... 014 minution assez sensible. maintiennent aux cours précédemment
iBloaters. la boite 60. . .... 2.60 stk
| Kippers, 1a boite 50. 6. 3 B0es ’..:: _ .
Hareng fumé sans ardtes .... '0 . .
lH.u'engn saurs, la boite o e 024 Cotations fournies par la maison Sirop de canne (crystal Diamond):
Polsson gelé en date du 16 avril 1921. caisse. . . . . o oie o el e e 7.00
Gaspereaux, 1a b, . . . 0.06 0.07 Mélasse des Barbades, Fancy. Prix
Harengs . . . . . . . . 005 0.086 Foin, paille, grain (prix du gros pax pour I'lle de Montréal:— ,
Flétan, gros et petit . . 0.19 020 lots de chars): i
Flétan, de 'Ouest, moyen 021 0.22 Tonnes . . . . . ... v eees 0773
Haddock . . . .. .. . 0.05 0.6 Foin: garl}sl.) L o eeele ggg:
'I\ggg:erenu o wow e e e gig g:; Ron. No 1. tonne de 2,000 Tba. . .. emi-barils. . . . ., . . PR}
Morue en tmnchel . . 008} 0.09 gg’;’ gz g """" g;gg gggg
Saumon de Gaspé, la 1b. 029 0.30 r .]i """" . 14.00
Saumon Colombie, rouge. 0.22 0.23 LGRS el ¢ LES SIROPS DE BLE D'INDE PLUS
Saumon, CO]Umbie. p&lﬁ . 012 0.18 FERMES
Avoine: i
Morue— 1:1023%% (3¢ 1bs). . . . ... gg; Sirops de blé d'Inde — Le marché
o W, = . e 65 0w v s -5
Morue, grosse, brl, 200 bs . 15.00 Extra Feed. . . . . . . . .. 0.60 est plus .ferm'e .pour les sirops de blé
Morue, No 1, medinm, brl No 1 Feed . . . . . . . . .. 0.58 d’'Inde qui maintiennent leurs cours pré-
_de 200 lbs. . ., . . -+ 14.00 No2Feed . . . .. ..... 0.57 cédents.
- Morue No 2, brl de 30 lbs ... 12,00 :
| Po|l‘l::k. }fo'l.b:r’l.d? 200 eees 18.00 Orgo: S Cotations fournies par la
Morue, sans ardtes, (boi- No2CW. .. ........ 1.06 CANADA STARCH CO.,
tes de 30 Ibs), la lb. .... 030 No 4 CW. .. ........ 0.94 én date du 13 avril 1921,
. Morue, sans arétes, (car- ‘ Feed. . . . .. ... ... .. 0.84
tons de 24 lbs), lIa lb. .... 0.18 PI'lé-d’'Inde No 2 jaune . . . . 0.80
Morue (Ivory), morceaux (Fonds américa.ns) Sirop de blé-d'inde:—
de 2 lbe, boites de 20 Blé-d'Inde No 3 jaune . . . . 0.78 Bari i
8. & < o . i eees 013 (Fonds amérlcains) arils envivon 100 Liveen . . & 0061
Sioroe. Sana "m. (’ Wharils o « « o ¢ o o o 0w 0.063
h8) s » . v v . vere 030 Note — Ces prix sont A I'élévateur % barils . . ... L. .. 0.071
\forge. e filaments (fbol- a1 ne comprennent pas le noft dee Boites de 2 hvres, caisse 2 doz.
tes de 12 lh) . 240 2.50 A0S, B\];{ ca(;sses 1-' o s e fone 1 dog. 4.50
Morue séchée, 'ballotl de ‘;:eza,i:se livres, caisse 1 doz, .
100Wbhs . . ...... . 12.00 G TRl sie e el 4 el e @ (e E
Harengs Labrador No 1 Bris 12.00 boftes. e 29 e“"es' caisse 1 -
Harengs Tabrador No 1, § brls 6.50 LE SUCRE EST FERME 0z, 88€ . . . ... .

Saumon Labrador No 1 tres. 35.00
Maquerean No 1, brls.. . . . 25.00
Saumon Labrador No 1 brls. 26.00
Truite de mer. . . . . . . . 20.00

LA FARINE EST STABLE

t

Farine — La farine est stable et se
maintient aux prix diminués de la se-
maine derniére.

Nous cotons:

Farines de blé—

Chars straight ou mixtes,
50,000 1bs, sur la voie, le ba-
ril. en (2) sacs de jute, 98
Ibs. . . . .. ... ... 9.80
En (2) sacs de coton, 98 1lbs. 10.20
Petits lots, le baril (2) sacs de
jute, 98 1bs. . . . . . . . .
Farine de blé d'hiver (baril).
2sacs jute. . . . . . . .. 9.50
13re Patente, par (2) sacs de
jute, 98 lbs. ex entrepota . 10.30

Sucre — Le marché du sucre semble
se stabiliser et les cours se maintien-
nent aux prix de base précédemment
fixé de $11.00.

Atlantic, extra granulé . . . 11.00
Acadia, extra granulé . . . . 11.00
St. Lawrence, extra granulé . 11.00
Canada, extra granulé. . . . 11.00
Glace, barils. . . .. ... .. 11.20
Glace, (caisses de 25 1bs). . 11.60
Glace, (caisses de 0 1bs). 11.40
Jaune No 1. . . .. ... .. 10.60
Jaune No2ou. . ... ... 10.60
Jaune No 2. . . . ... ... 10 R0
Jaune No 4. . . . ... ... .
En poudre, barils. . . . . . 11.10
En poudre, 608. . . . . . . . 11.30
En poudre, 268. . . . . . . . 11.60
Cubes et dés, 100 1bs . . . . 1170
Cubes, boltes de 50 1bs . . . 11.80
Cubes, bottes de 25 1bs . . 12.60
Cubes, paquets de 2 lbs. . . 1250
En morceau, Paris, barils. 11.60
En morceau, 100 1bs. .".~. . 1160
En morceau, boites de 50 1bs. 11.70
En morceau, boites de 25 los. 12.00
En morceau, boites de 5 lbs. 1175
En morceau, boltes de 2 lbs. 13.60

2
-~

2 galls, seau 25 lbs.,, chaque . 2.25
3 galls, seau 3814 lbs. chaque 3.25
5 galls, seau 65 lbs, chaque . 5.20°

Sirop de blé-d’Inde blanc:
Boites de 2 livres, 2 douz. 3 la
CAlBIO ¢ o s o w o 5 % w o 5.10
Boites de 5 livres, 1 douz. 4 la

caisse, la caisse . . . ... . 5.90
Boites de 10 livres, caisse 14

lacaisse . . . .. ... .. 5.60

LABSIE?»—

Wagons . . . . ... v 0.053

Barils . . . ... ... . 0.053
obarils . . . ... ... .. 0.06
1, banils . ., ., .. . 0.063

TENDANCE DE BAISSE SUR LES
LEGUMES

Légumes +— Le marché des légumes
est bien approvisionné et une tendance
de baisse se manifeste principalement
sur les pommes de terre, tomates, eto.
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Cotations fournies par la maison
CHARBONNEAU & FRERES,
en date du 13 avril 1921,

Betteraves nouvelles, 880 ’

(Montréal) . 1.00
Chou-fleur canadlen. douz dou-

ble caisse . . . . . . . 3.75 4.00
Chou (Montréal) baril . . . . 100
Caroftes (8ac). . « « « « .« 1.00
AlLlb . . . . o v ¢ oo .. 030
Laitue, Canada, doz, . ;:’;:

, douz, . . a e O
g;’mxroug:s', 5 lbe 1.25 1.50
Oignons espagnols, caiue e s
Persil- (canadien). o« o s o
Punaia.aac.........
Pommes de terre Montréal.

sac de 80 1bs . . . . . . 100 115
Pommes de terre mcréeo,

IMADDE « « « « « + o « o+ o « 350
Navets, (Québec) sac . . . . . 135
Navets (Montréal) . . . . . . 0.5
Cresson (douz.) .

Atacas . . . . . o 2300
Céleri Oaﬂifornje, douz ...... 2.00
Céleri Californie, caisse . . . . 10.00
Tomates Floride, caisse . . . 8.00
Céleri, Floride, douz., $1.25 & . 2.00
Céleri Floride, caisse . . . . . 5.00

MARCHE FERME POUR LES
CONSERVES

Conserves — Le marché des conser-
ves est ferme et il n'y a aucun change-
ment dans les cours a signaler cette
semaine. .

CONSERVES DE LEGUMES—

américaines ver-
e ST T
Féves, Go]dern Wax . . . 215 220

Asperges importées, 81/,. 5.50 6.85
Féves, Refuges . . . 215 220
Blé-d’Inde (28). . 160 170

Betteraves, 2 lbs. T
Carottes (tranchées). 2s. 148 178
Blé-#’Inde (en épis) gal. 7.00 7.50
Epimﬂ&&......z.as 2.90
Fpinards, Can. (2s). oo 180
Epinards Californie, 2s.. 3.15 3.80
Tomates, 18. « « ¢ « o o o sees  sses

Tomates, 28 . . . . . . . . 1 40
Tomates, 2¥8. . . . . . 152} 1.60
Tomates, 38 . « . . « &

, Tomates, gallons . . - 5.70 5.75
Civrouille, 214s. (douz) 1.50 155

Citrouille, gallon (douz) wees 400

Pois, standards ..... 185 1.90

Pois, early June . . . . . 2.05 2.10

Pols, trds fins, 20 oz. . .... 338

Pols, 28, 20 0z. . . . . . e 310
Pols importés—

Fins, caisse de 100, la

cajsgse, . . . . . . eee. 3780
Extraﬁnu..........ao.oo
Nol.L..... . e e s eeee 28,00

CONSBERVES DE FRUITS

Pommes, 21s. douz. . . 190 2.00
Pommes. gall., douz. . . 825 B5.78
"Blueberries; 28 . . .« . . . o 838
Groseilles, noireo. 2s dous 4.00 4.08

Ceriges,
8, h :
m-“'l.tro'p \?‘0 * 0 ‘” ‘cl‘

LES EPICES SQNT STABLES.

Egices — Le marché des §pices est
assez siaple cette semaine. Les prix
se maintienneaf et on ne signale qu'une
Iégére diminution dag clous.

Cotations fournies pir f=: waison
J. J. DUFFY & CIE,
en date du 13 avril 1921.

Alsploe . .+ . o - ¢ o o o se.s 020

Cas8ad . . . . . . ... 032 035

Cannelle— '
Rouleaux. . « ¢« . ¢ o« o seee 085
Pure moulue . . . . . . . ... 0.35
Clous . . . . . .. ... 040 0.45

Créme de tartre (fran-

caise pure) . . . . . . 0.65 0.70
(hicarée canadienne ... . .... 0235
Américaine (high test) . . 0.75 0.80
Gingembre Jamaique. . . .... 035
Gingembre (‘Cochin ou Ja-

POR) o o 0 w0 ia w w e .. 030
Macis -, . . .« + . 060 0.70
Epices mélangées .« « . 030 032
Muscade, entiéres . . . , 035 038
Muscade, moulue. . . . . 085 040
Poilvre noir , . , . . . . 030 0353
Poivre blanc . . . . . . 035 040
Poivre (Cayenne). . . . 035 037
Ipices & marinades . . . 0.26 0.29
Paprika. . . . . . . . ... 0860
Tormerie. . . . . . . . 098 080
Acide tartrique, la b. (en .

cristaux ou en poudre). 0.75 0.85
Graine de cardemone, la

lb,envrac.......... 150
Ca.rvi (esmway) holl no- )

.. 035 030
Cannelle, Ohine, lo lb .. 0380
Cannelle, 1a 1b, mou.lne 0 0.30 0.35
Graine de moutarde, en

yr8C. ., . <. . . . . o 035 0.40
Graine de oflerl, en vrac
(nominal)- e« e 0.60
Clous ronds, emtietrl,
(®ixento). . ., 018 020

LES FRUITS SONT STABLES

Fruits — Le marché des fruits est
stable cette semaine, cependant les ci-
trons et les oranges de Californie accu-
sent une certaine baisse.

Cotations fournies par la maison
HART & TUCKWELL
en date du 13 avril 1921.

l‘:'ommea—
BenDavis . . .. ... . 8.00 8.50
Spies . . . . ... .. 8.50 9.50

Pommes en caisses. . . 3.60 §5.00
Pamplemousse Floride,

46,64 et 64 . . . . . . 550 7.00
Citrons de Californie . . 4.25 4.0
Oranges de Californie . 4.75 5.60
Bananes . , . ...,.. 650 7.00
Angnmas . . . ...... es 18,00
Dattes mnouvelles, 1b. 0.12 023

LES FRUITS SECS SONT
TRANQUILLES

Fruits secs — Niarché tranquille pour
lep fruits secs cette gamaine. Lo seul

changement a sngnaler est une dammu-
tion sur les pommes évapprée_s

Nous cotuie.

Abricots, fancy . . . .'. . .. 040
Abricots de choix . . . . .... 0.36

Abricots, slabs . ., . . .... 029
Pommes (6vaporée$) ees 0113
Péches (fancy) . . .. .0,25 0.29
Poires de choix . . . . 022 027

Relures séohéea
De cheix, v s e s eees 036
Exfamoy......... 0.30
Limon. . . . . .70 . . «ees 045
Citron, . . . . ' e eees 0.68
Pelures ' (méﬂangéet Qt

tranchées) doz. . . . . .... 3385

Raisin: Bote e o
En vrac,” Valence, boltes .
de 25 lbs, la lb. . . . .... 023
Muscatels 2 couronnes . .... 0.221__

“ 1 couronme.. , .... ....
o 3 couronnes . .... 0.26
= 4 couronnes cees 0373

S8ans pepins de Calf., ca.r- ‘
tons 16 onces. . . . . 0.28 0.30
Corinthes (vrac) . . . . .... 019,
Corinthes grecs, 16 nacea oo 0313
Epepiné, fancy. . . . . . ... ...
150nces . . ... ... 0.26 0.28
Dattes, vrac . . . . . . e 012
Farcies, boites de 12 lbs. .... 325
En paquets seulement. . .... ...,
o Dromadaire (36
10 oncesu . . . ... 700
En paquets seulement, ‘Bx-
celgior, 36 x 100z. , . . .... 5.00
Figues 218, la Ib. . . . .... 018
Figues 238, 1la 1b. . . . .... 017
# 2, lalb. . . . ... 020
Figues blanches (760 boi-
tes 4 onoces), 3.50, 50 x 6
12 x 10 oz eees 125
lIbs,lalb . ... ... ..o 0.08

Figues Fancy Malaga, 23
Pruneaux (boites de 25 1bs):

20308 . . . ... .. . .. 033
30408 . . . . . . . . ... 022
40508 . . . . . . . . . .... 019
5060s . . . . . ... ... 018
60708 . . . . . . ... veer 015
70808 . . . . . . . . ... 013
80908 . . . .. . ... ceee 011 .
90-100S . . . .. . .  .... 0.09

LE CAFE SANS CHANGEMENT

Café — Marché calme pour le café
qui se maintient aux cours de la se-
maine précédente.

Cotations fournies par la majson
KEARNEY BROS..
en date du 13 avril 1921.

Café— La livre
RiGis o 5 s % % st & 4 & 0.20 0.23
Mexique . . . . . . . .. 0.42 046
Jaygaique . . . . . . . 029 034
Bogota . . . . . .. ... 038 0.41
Mocha . . . ... .... 0.50 0,52
Mocha (gentre). . . . . 048 0.50
Santos, Bourbon. . . . . 0.30 0.34
Santos No 1 . . . . 031 0.34

Santos No3....... 028 028
Mw&ho--.....,.o.aao-37
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LE THE EST STABLE

Thé — Le marché du thé est stable
cette semaine et semble devoir se
imaintenir aux prix précédemment cotés.

| Cotations fournies par la malson
KEARNEY BROS.,
en date du 13 avril 1921.

Nous cotons:

Thés Japon—(nouveile récolte)
Choix . . . +..... 048 0.52
Early Picking . . . . . . 055 0.65
Meilleures variétés . . . . 0.80 1.00

Ceylan et Indes—
Pekeos . . . . ... ... 0.29 0.44
Orange Pekeoe brisé, . . 048 058
Orangea Pekeos, . . . . 038 0.60
.  Gunpowder Tea—
Tmperial . . . ., . ., 045 055
Pinhead . . . . . . . 050 065
Pea leaf . . ., . . ., . 035 048

Les qualités inférieures de thés
brisés peuvent &tre obtenunes des mar-

chands de gros sur demande & des
Prix raisonnables. ’

Céréales. — Les oéréales restent sta-
bles aux prix précSdemment cotss.

Céréales—

Cornmeal, golden, granulé. . . 38.25
Orge perlé (ssc dé 98 1bs.) . . 8.7
Farine de sarrasin (98 lbs)
nouvelle . . . . . .. e+ . 525
Orge mondé, (98 lbs) . . . . 478
Hominy gruau, (98 lbs). . . B5.28
Hominy perlé, (98 1bs) . . . . 85.00

Graham, baril . . . . . ... 11.00
Oatmeal (standard gra-
D) . o v v w s e o s 4.00
|Avoine roulée, 908 (en
VI88) . . . v e e e e e 8.50
PARAFFINE

Cotations fourmes par la compagnie

IMPERIAL OIL LIMITED
en date du 13 avril 1921.

118-20 M.P. cire paraffine, 1b. $ 8.75
123-25 M.P. cire paraffine, Ib. 9.25
128-30 M.P. cire paraffine, 1b. 10.25
133-36 M.P. cire paraffine, 1b. 11.25

MARCHE FAIBLE POUR LES ENGRAIS

Engrais — Les engrals sont toujours
moins soutenus et continuent & mon-
trer une sensible tendance a la baisse.

Eon, wagons mélangés . . . 33.00
hort, wagons msébnges . . 35.00
NMoulée d’avoine, . . . . . . 40.00
Farine 3 bestiaux, 08 bs. 230

|

LES CEREALES RESTENT STABLES

LES POIS ET LES FEVE®
Pois—
Blanc, 1e minot . . . . . . . 480
Bleus, le minot . . . . . . . 3.60

Cassés, récolte nouvele 98 lbs 5.50
Pour bouillir, le boisseau. . . 3.50
Japonais, verts, la Ib . . . . 0.06

Féves—

Féves canadiennes, triées
3 la main, le minot . . ., . 8.50

Japonaises, le minot . . 3.38
Lima japonaises, la 1b,, luiva.nt y
la qualité . . . . . . .. . 010

Lima, Californie, la 1b , . . . 0.13

PEAUX VERTES ET LAINES

Peanx de cheval, la pidce 2.25 2.50
Peaux de mouton, la piéce 0.50 0.75
I'’eaux de boeuf ou vache,

lalb, . . . ¢« 00 v b o eees 0,05
Pennx~de veaun de lait, la

Ib. .\ . .. ... ... ....0.156
P’eaux d4 taureau, la db. .... 0.03
Peanx de\reau de son. la

Do v 5% 5 0 o » s ... 0,086
Laine lavée,la b . . . . 0.18 0.35
Taine non lavée . . . . ..... 0.18

Deacons, 50c to $1.00.

MARCHE CALME POUR LES PRO-
DUITS EN PAQUETS

Produits en paquets — Marché calme
pour les produits en paquets dont quel-
ques-uns accusent une tendance 3 la
baisse.

Nous cotons:
Breakfast food, caisse 18 . . . 3.50

, Cocoa Fry's, bte 34 1b,, . . . Ib 0.52
“* % Bakers, bte34 lb, . . — 052

“  Lawneys, bte % 1b,, . — 0.64
Flocons mais, caisse 3 douz.,
3.65 3.50 4.25

[locons, avoine, 208 . . . . . . 5.40
Avoine roulée, 208 . . . . . . 5.60
Avoine roulée, 188 . . . . . . 2.00
Oatmeal. coupe fine, paquets,
cafsse . . . . . ... . .. 6.00
Rizpuffé6 . ...... ... 5.70
Blé puffé . . . .. ... ... 440
Farine, caisse . . . . . . . . . 325

Hominy, perle ou grain. 2 donz. 3.85
Health bran, (20 paquets)
caisse . . . . . .. . . . 2.85
Crge perlé écossais, caisse . . 2.70
Farine & crépe, caisse . . . 3.70
F¥arine & crépe, préparée, douz. 1.90
Wheat food, 18-11, . . . 3.25
¥arine de sarrazin, csse, 3 dz. 8.15
Flocons de blé, caisse 2 douz.. 2.75
Oatmeal, coupe fine, 20 pgts . 6.00
Blé &, porfidge, 36s caisse. . . 6.40
Blé a porridge, 20s caisse . . 6.00
Ferine préparée (paquets de 3

lbs.), douz. . . . . . 2.85
Farine prépa.rée (paQuets de 6

Ibs.),douz. . . . ... ... 5.60
Corn Starch (préparé) . . . . 0.10
Farine de pomme de terre . . 0.12
Benson Corn Starch, 1s.1b . . 0.10
Canada Corn Starch, 1s, Ib. . . 0.08%
Canada Laundry Starch, 1b. . 0.08
Fleur tapioca, . , . . . , . . 012}

FARINE PREPAREE DE BXxXODIE
ET HARVIB

“XXX" (étiquette rouge) Pa-

quets de 3 lbs, la douz. . . . $2.85
“XXX" (étiquette rouge) Pa-

quets de 6 1lbs, JIa douz. . . . 5.60
Cresoent (étiquette rouge) pa-

quets de 3 lbs, la dous. . . . 2.80
Cresocent (&tiquette rouge) pa

quets de 6 lbs, da douz. . . . 5.50
Superbe (&tignette rouge) pa-

quets de 3 lbs, 1a douz. . . . 275
Superbe (&tiquette rouge) pa-

quetg de 6 lbs, la douz. . . . 05.40
Crépes (étiguette rotge) pa-

quets de 13§ lbs, 1a douz. . . 1.50

POUDRE A PATE “COOK'8 FAVORITE”

la dousaine
Boite oambe, 11b. (2 dous. w
calsse) . I ¥
Boite rovnde. 1 1b. (2 douz. pu'
caisse), . « + . . . B85
Bofte ronde, ¥, lb (s douz. pu'
oaisse) . 2.00
Bofte ronde, % b, (4 douz par
oaisee). . . . ... ... 188

Escompte spécial par lot de 20 cals-
sen.

PRODUITS PURITAS

Poudre A pite.

Caisse de 4 dz. de 2 onces, la dz. 0.90
— 4 — 4 —_— 1.35
— 4 — 6 —_ 1.80
— 4 — 8 —_ 335
— 3 — 12 —_ 3.05
— 4 — 12 — 298
—_ 2 — 16 — 3.80
—_ 4 — 16 —_ 8.78
— 1 — 314 lbs, la dz. 9.35
— % — §51bs la dz. 16.50

2 dz. 4 ohe
wese assortie{ 1dz. 12 0  (a cse 9.40
1 dz. 16 o

Emballage en boftes de fer-blanc.
Escompte spécial de 5% sur toute
commande de 3 oaisses ou plus de

Poudre A PAte Puritas.
MOYBU. . « o « o o « o 4.8 4718

GELEE DE TABLE
(Dix essences)

Caisse contenant 1 gr. ou 18
cartons d'une douz. chacum.
La douzajme. . . . ... . 1388
Lagroése. . . .. ... . 169

GELATINE CRYSTAL
(Non aromatisée)

Csse contenant 2 cartons d’um
douzaine chacun. . . . la dz. $1.90

SODA A PATE
100% pur.

Csse de 6 dz. de 10 on,, la cese $3.35

PROMPT TAPIOCA
Caisse de 4 douzaines, la dous. $1.50
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Un écoulement rapide pro-
duit de gros bénéfices"

Le succés du détall dépend de
I'écoulement. Peu vous importe que
vous puissizz faire cinquante pour
cent de profit sur un article s'1l faut
un an pour le vendre.

C'est I'écoulement rapide qui a
fait du Macdonald la ligne la plus

iy ////

profitable du Canada. La demande

pour les tabacs Macdonald ne faiblit

jamais. Il se vend plus de Mac-

donald que de toute autre sorte de
tabac. Votre capital n'est pas im-
: ‘ mcbilisé longtemps — vous vendez
: plus de tabac — vous faites plus de

¢ bénéfice.
4+ Non seulement cela, mais vous
faites un plus grand pour-
centage de profit sur le Mac-
donald—profits supplémen-
taives qui font que cela vaut
la peine pour vous de ven-
dre le tabac-avec un coeur.
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En écrivant aux annonceurs, si vous'mentionnez le “ Prix Courant”, vous vous assurez un meilleur service.
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| LES TRIBUNAUX

JULGEMENTS EN COUR SUPERIEURE

1. Brunelle vs Geo, A. Bouer, West-
mount, $487.

Reval & American Embroidery Cord
& Tassel Co. vs M. Dickstein, Wolf
Myerson, Myerson Bros., Montréal,
£533.

Fa. Bernard vs Michael Matte, Mont-
réal, $1886. )
Jariviére Inc. vs Marie-Anne Gauthier
et vir, Mde Marcel Robin, Montreéal,

¥$337.

Ferd, Payan vs Henri Payan, Mont-
réal, 4e classe.

A. VaiHamcourt vs G. J. 8. Perreault,
Montréal, $198. )
Navier Martinean vs Sovereign Lime

Co., Ltd, ntréal, $607.

Succession R.'de Gorog vs Leopoldine
Vanciére, Mde R. de Gorog, R. de
Gorog & Cie, Montréal, $1300.

Iustitution Catholique des Sourds-
Muets vs Nup. Germain, Montréal,
je classe.

. Cavanagh Co. Ltd vs Ernest Pépim,
Montréal, $152.

W. Reed vs Leonard Raftery, Mont-
réal, $100.

Maggie Young Charland vs Alph. Le-
febvre, Verdun, $210.

J. L. Reay vs W. Maud Fickus, Mde
Geo. M. Miller. Miller Mfg. Co.,
Montréal, $745.

Swift Can, Co., Ltd vs Jos. Dutremble,
Lachine, $160.

. N. Clermont Ltd vs \. Durocher,
Lachine, $120. o
Shépif de Montréal vs Dora Simino-

viteh, Montréal, $537.
Lariviére Inc. vs Marcel Robin. Mont-
réal, $337.
Faso-Kiteh-E-mon-E-Too-So-ne-ah
vs Geo. Boisclair, Montréal, $122.
Lobert Terroux vs Ville de St-Lam-
bert. St-Lambert, $45.
Lierlindd Phonograph  Ltd
Walsh, Montréal, $104.

Ltd

vs J. P

J. 0. Larivée vs J. E. Morin, Beloei,
Y137
1. \. Lacombe vs Alf. H. Lavoie,

Montréal, $196.

Wni Gray & Sons Campbell Ltd vs
Viet. Tremblay, La Doré, $37.

Emipire Brass Foundry vs W. J. Dunn.
Montréal, $432.

JoE, ¢Coté vs L. D, Latour, R. D. La-
tour. E. D. Latour, Montréal, $1752.

Rev., A, W. Meunier vs Abraham Klein.
Montréal, $200.

l'erron & Cie vs
Montréad, $2031,

¢ Simard vs J. L.
réal. $200,

Brit. Am. Oil Co., Ltd vs Honoré¢ Ger-
vais, Terrebonne, $154.

. Roch vs J. Young, Montréal, $156.

Sir Wm. D. Reid.

Bergeron, Mont-

JUGEMENTS EN (COUR DE CIRCUIT
[ 4

J. Lamoureux vs Wid. H. Kelly, $60.

J. Charbonneau vs Geo. Latulippe, $60.

Pilon & Fortier vs Jos. Verrault, $20.

Martel Stewart Company Ltd vs Can-
adian Coal Briquette & Liquid Fuel
Co.. Ltd., $15. ’

. Dubue vs Alb. Dubé, $10.

C. Carter ve Donald Fraser, $25.

'

\. Schayd'eur vs J. Roy, $23.

J. N, PPichet vs Omer Doucet, $15.

Vidways Ladies Store vs Bernadette
Cairo, $26.

D. Bourassa vs l<4opold Archambault,
$16.

JoAbdatiah vs Lo Ungar, $46.

¢ St-Aubin vs Nap. Délisle, $95.

A. Boathillier vs Henri Balthazar, $60.

Laitish Colonial Furniture Co., Ltd.,
vs Mde K. Roach, $90.

J o Bevola vs Art. Lavoie, $50.

+. E. Amyot vs Chs Turcot, $18.

\ Baeal vs Harry Sanders, $17,

Lavery & Demers vs Mde Peter Bur-
ma et ovir., $48.

O, Simard vs J. B, Gendron, §18.

Montreal Light, Heat & Power Com-
pany vs A, Couture, $11.

F. Legault vs A, latour, $29.

J. E. Corbin vs G. Dussault, $12.

(ohon Limited vs Ulrie Picotte, $11.

A. Dumain vs Highland Farms Limi-
ted, $95.

1. C. MeCrory vs Roméo Souliéres, $41.

J. N. Blay vs Jos Lafeuille, $72.

W. Jetté vs E. R. Dufresne, $57.

\. Lamontagne vs Geo, Marleau, $29.

J Lanois vs Wid. L. G. Charland, $45.

J. Garmaise vs Jos Racicot, $27.

J. Garmaise vs Geo. K. Grenier, $10.

A Garmaise vs Horm, Goulet, $38.

Inter. Ocean Auto Co. Ltd vs J. E. La-
rin, $36.

J. A\ Brosseau Limitée vs Delphis Mo-
rel, $39.

J. P Lesage vs Henri Pouliot, $47.

Wid, 1. CGarmel vs Alex. Gutowski, $16.

Royal Imvestment Company vs  Mde
M. Lapierre. §$15.

A, Dion vs Jas Ingram, $42.

\ile . Laporte vs  Mare McCarthy,
$14.

Hon. Sir Mex. Lacoste et al vs J. Alf.
Choquette, $75.

L Martinean vs G . Chagnon, $11.

Coiitu & Savignace vs Z. Martel & Cie,
X4,

I’ Kuchinsky vs K. D Jérome, $10.

I. Melann vs S, B, Houle, $70.

S. Caplan of al vs John Howard. $31.

vs S Kimg, $33.

v W Marchand, $19.

vs Robert Wiseman, $51.

vs Henry Kaiser, $42.

vs L. Lachapelle, $98.

vs J.o St-Michel, $55.

vs W. Carriéres, $13.

vs \. St-Michel, $39.

vs (i, R. Chagnon, $22.

vs V. Laferriére, $40.

vs J. Moquin, $46.

vs N. Nettleton, $15.

vs A. Miron, $52.

vs L. D. Latremonette, $38.

vs W, Bellemare, $15.

vs Hy. W. Edmonds, $40.

vs Mde €. Aubyy, $58.

vs A, Jamieson, $14.

vs \. Hotte, $13.

vs A, Labelle, $23,

vs . Mallette, $20.

vs J. R, Vincent, $23.

vs Louis Aceti, $51.

P, Co. vs E. Robidoux, $24.

vs Wm. W. Dryden, $15.

- vs Thos. Neville, $11.

- vs Omer Beaulac, $15.
vs Adélard Vézina, $12.
vs Edwin Stevens, $10,
vs Jos A. Symour, $12.

- vs F. Faucher, $15.

— vs Philippe Rioux, $10.

— vs Jean Leduc, $12.

MULH.

LE PRIX COURANT, vendredi 15 avril 1921 91

vs E. AL Dodd, $10.

N, €, Polson Cy Ltd vs E.
$32. '

(. Lucas vs Ls Venne, $12,

L. Hamelin vs Ls Frgnkel, $54.

. B. Hutcheson et al vs Chs Heathe,
$13.

Cie Fortier
$65,

Elair, Laverty & Hale vs C. B,
rison, $89.

Grasgow Brook & Company ve G. K,
Watts, $24.

I, Laporte vs J. alias Aug. Pelletier,
$24.

W. Daoust vs J. A, Laframboise, $37,

Jas Ogilvy’s Limited v8 Wan. T. Craig,
$59.

Marché Lafontaine
Denys, $38.

I’ F. Collier & Son vs Alcide Malo,
$33.

A Goodenhoff vs Robert Miller, $98.

Drnlop Tire & Rubber Goods Compa-
ny vs H. R. Bignell, Trois-Rivié¢res,
$41.

Sun Company  of, Canada Ltd vs J.
Bouchard. Kénogami, $54.

I Schachter vs Gordon Young, La-
chine, $23.

Ao Gobeille vs G, R,
mont, $13.

I. Y. Patrick vs W, R. Gilmour, $50.

\' Essner vs J. C, H. Laflamme, $77.

NSocicté d'Administration Générade vs
J. E. Lajeunesse, $48.

Desmarais & Robitaille Limitée vs A.
Wenstein, $41.

Lemicuy;,

Limitée vs A. Salbetta,

Har-

Enreg. vs Art,

Fraser, Outre-

SOUS LA 1O DES FAILLITES
IZlite Printing Company, Limited, de
Montréal.
Criffiths, \. E., de Montréal,
VieRobert & Gibeau, de Montréal.
Montreal Provision Company, Ltd., de
Montréal,
Ledue, Firmins, de
St-Armand & Frére, de Grondines.
Fontaine, Omer, de St-Maurice.
Perron. Arthur, de Ste-Iréme.
Wauregan Shirt Company, de Mont-
real.

St-Hyacinthe.

Nouveaux Déposants sous la
Loi Lacombe

Déposant
J. P Bélanger

Patron
Garage Tmpérial
(. Desruisseaux Thos. Davidson Co.
Alfred Dubois Lawrence Leach Co.
Théodule Gauvreau R. Saffard Bros
David Langlois

Standard ’aint of Canada
Henri Mathieu  Dupuis Fréres Ltée
. \. Sanderson Canadian Asbestos
Shea Jeremiah (‘afé Continental

~

SI VOUS EPROUVEZ QUELQUE
EMBARRAS DANS VOS ACHATS

CONSULTEZ

LES ANNONCES DU

PRIX COURANT

ET ECRIVEZ AUX ANNONCEURS
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Le Ketchup aux tomates

-de CLARK

M. I’Epicier, fait une bonne ligne & offrir en cette saison. Pendant les mois
de chaleur vos clients mangent naturellement plus d’aliments qui sont habi-
tuellement assaisonnés d’un condiment. Suggérez-leur le KETCHUP AUX
TOMATES de Clark. - 1l signifie ventes—et ordres de répétition. '

Le Spaghetti de CLARK

au fromage et a la sauce tomates

est un autre article d’excellente vente. Délicieusement préparé,
cuit et emballé en récipients convenables et attrayants, c’est un
des mets les plus populaires pour “repas léger”.

FAITS EN CANADA -AVEC DES PRODUITS CANADIENS

PAR UNE COMPAGNIE CANADIENNE
Employant du capital Canadien, et de la main-d’oeuvre Canadienne.

W. CLARK, LIMITED - Montréal

Les aliments marins de la Marque Brunswick

ont derriére eux une réputation de qualité qui signifie écoule-
.ment rapide pour les marchands de Brunswick — réputation
qui est la conséquence d’années d’efforts concentrés dans le

— perfectionnement d’aliments marins de haute qualité et
- BRUNSWICK. uuo.'\\

hygiéniques.

Le succés de nos efforts peut étre constaté par la con-
fiance du public dans I'excellence des produits marins portant
le cachet de la marque Brunswick, confiance qui crée de meil-
leures affaires pour les détaillants qui offrent ces produits de
qualité populaire.

Une location idéale et la meilleure installation possible
sont les deux grands facteurs qui produisent les grosses ventes
si caractéristiques des lignes de la marque Brunswick. Notre
usine (qui est une des plus belles de la cote de I’Atlantique)
est située de telle facon que nous ne manquons jamais d’obte-

% Sardines 3 I'huile.

% Sardines 2 la moutarde. nir le meilleur choix de la péche de la saison. Nos procédés de
Finnan Haddies (Boites rondes) traitement et d’emballage éliminent toute possibilité de mé-
Harengs marinés. contentement chez les clients et font de tout acheteur un ami .
Harengs sauce tomate. fidele. ) !

Clovisses.

Tenez la ligne Brunswick sur vos rayons et laissez la ré-
putation de la marque Brunswick établir vos ventes d’aliments
de poisson.

CONNORS BROS., LIMITED
BLACK'S HARBOR, N. B.

X e e A V—— Y Y—T — —

En &crivant aux annonceurs, si vous mentiorwz le “Prix Sourant”, vous vous assurez un meilleur service.
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Renseignements de Québec

\

BUREAU D'ENREGISTREMENT DE QUEBEOQ
.\lniu-lcvéceOBO\Clémcm, Enrg.
Vente—Montcalm Land Co. & Jos Coté, 48-31 N.-D. de Québec.
Vente—Od. Lemioux»d Wilf. Pelletier, 48-57 Notre-Dame de
Québec.
Oblig. et tran.—Dme Jos Desrochers & Dlle Emma Corriveau
98-220 N.-D. de Québec, ™~

Hypothéque en garantie— Uld. Gauvin a4 H. E. Lavigueur,
34-5 35-5 N.-D. de Québec.
Donation et cession—Hector Moisan a  Coman. Municipale

Scolaire Anc.-lorette, p. 650 Anc.-Lorette.
Quittance—Hector Moisan 4 Commission Municipale Sco-
laire Anc.-Lorette, p. 650 Anc.-Lorette.
Donation et vente—La Cie Uld. Co6té Ine. i
Pelletier, 48-193 194 N.-D. de Québec.

Quittance—La Cie U. Coté Inc. & Rév. Pere A. Pelletier.

I'estament—Jos Couture.

Néclaration—NDme  Art. Beausoleil Couture, 2504 Champlain.

Déclaration—Ed. Marcoux 1/7 ind. p. 536 560 652 581 021
1027 1038 1148 1223 Beauport.

Quittance droits—Pere. du Revenu & Suce. Fabien Marcoux,
mémes lots que ci-haut.

Transport—Iid. Marcoux et al i Aimé Marcoux.

Transport-—Ed. Marcoux et al & Ph. Marcoux.

Oblig.—G. E. Marcoux & J. R. H. Byrne, 4381-9 Montcalm.

Quittance—L. J. D. Marquis & G. E. Marquis.

Marigge—Jos Paquet & Dme Vve Art. Bureau.

Vente—The Quebec Land Co. & B. (. Haskins, 508 481 482
St-Roch Nord.

Vente—The Quebec Land Co. a F.
Roch Nord.

Vente—Dme J. N. Roy & Dlle M.-Anna Caron 4236 4237 4235
Montecalm.

Bail—Jos, Gagnon dit Paquet i M. A. Lemicux, 3425 St-Jean.

Vente—Jos R. Rousseau & Chs Gagnon 98 167 169 179 Notre-
Dame de Québec.

Vente—Bédard & Bélanger 4 Arth. Lepage bloc 2-7 8 9
Senneterre.
Vente—The Quebec

St-Roch Nord.
Main-levée—Gustave Simard.
Quittance—Suce. Dme Vve Fd@ix Eug. Turcotte a& Régistra-
teur. ,;.
(Quittance part.— Henri P. Turcotte i Sévérin Simard.
Vente--Jacques Land Co. a Frank P. Bisset 92-64 Notre-
Dame de Québec. ‘
Subrogation —Dme Vve Jos Dussault & Dme Vve Jos Coté,
2008 St-Pierre.

Rév. Pére A.

Paré 508 844 845 St-

Land Co. & Geo. Dorion fils 509 745A

Comvention—Tid. S. Gagné a  Alp. Blanchette, p. 3901 St-
Pierre.

Vente  Dme Vve Ant. Gagnon i .J. O, Montrenil, p. 8. 252
Beauport.

Quittance— Dme Vve Ant. Gagnon esqté a Jos. 0. Montreuil.

Tutelle - Rocket Power au mineur.

Obligation  P. Plante & . Jobin et al 48-39 40 N.-D, Québec.

Vente— H. Robitaille héritiers 4 Pat. Murphy 3870 Montcalm.

Obligation -Pat Murphy & Dine Chs Robitaille, 3870 Mont-
calm.

Quittance et main-levée—-Thibault et al & G. Paradis et ux.

il -Dlle Y. Parent 4 Adj. Drouin.

Avis - H. Boldue i Régistrateur 843 St-Roch.

Vente - Thalland 4 Jos Ratté rg 9-31 Ta Sarre.

Trans—Ia Cie Fug. Julien Ltée & Rod. Marquis ct.al 1033
Jacques-Cartier. .

Testament—Dme Vve Jos Elz. Poulin-Bernier.

Déclaration---Dme L. Tanguay-Poulin A Régist., 1148 1149
Jacques-Cartier.

Quittance droits— Pere. du Revenu & Suce. Jos. Elz. Poulin,
3 ind. 1148 1149 Jacques-Cartier.

AQuittance —Perc. du Revenu A Dme Jos, E.
1148 1149 Jacques-Cartier.

Vente et Oblig.--Jacques Falardeau A . Phil. Parent 1170
St-Ambroise.

Vente—Alp. Risson i L. N. Boisclair rg 4-35 36 37 38 rang
3. p. N.. 18 Royal-Roussillon.

Vente--Alf. Goulet 4 La Cie Louis Goulet Ltée, 9 p. 50 Cour-
ville.

Vente—J. B. Girard & La Cie Munic. de Goulet, 9 p. S. 56
Courville,

Poulin-Bernier,

Bail-—-A. Em. Garneau 2 Jules Bélanger.

Avis— Jules Rélanger & Régist. 4371 Monteaim.

Vente =M, et Mme Gaud. Paradis & Lue. Rochette, 2063 20064
2065 St-Sauveur.

Mariage——Jules Desrochers & Dme M. Valérie Matte.

Obligation- J. W. Cantin & T. Griffin 06 204 2 205-4 St-
Sauveur.

Obligation  Hon. Paquet & Louis Ferland 1399 St-Sauveur.

Quittance  Dav. Jacques fils & Hon. Paquet.

Obligation Gaud. Galarneau a I, Faucher, 3755-67 8t-Jean.

Quittance  La Caisse Populaire de Québec & G. Galarneau.

Marviage  Alf. Boutin & Dme M. Guilmette.

Obligation -Lavoie & Frére & P, Paradis 148 35-c 80-¢ N.-D.
de Québee,
Subrogation P,
de Qusbee.

Paradis & Uld. Rochette, 148 35-¢ 80-¢ N.-D.

Quittance- J. R. Paradis & Alp. Blanchette.

Vente— Alex. St-Amand 34 Ad¢l.  Falardeau 1053-1054 St-
Ambroise.

Quittance Dr Alex. Boucher & Frs Savard.

Mariage--J. E.
Donation —Chs

Roch Lord a Dlle A. Parent.

Parent et uxor & Jos Parent et al 3 N. L.
442 p. 475 p. 539 p. 542 po 543 3 N. E. 1222 Beauport.
\Vente -J. Ern. Vallée & Alex. Tremblay et al p. N. 387 385

384 Beauport.
Vente L. A, Doyer & Jos A, Chalifour et al 373-8.

Quittance Jacques Jobin a Dav. Jobin & Dav. Parent.
Quittance Dav. Parent et uxor 4 Chs F. Paradis.
Obligation  Dme Aug. St-Laurent & Dme Frs Beaulieu, 280

2-1 St-Roch.

Quittance droits P. du Revenu @
4304 43377 1 4368 Montcealm.
Procuration  L’hon. juge Chs Archer A& Col. O. C. Pelietier.

Vente La Couronne aJ. C. Demers, bloe 14 Senneterre.
Vente Bédard & Bélanger esqt & La Cie Dorchester Ltée,
les mémes.

Suce. Jos Argher, 3823

Iransport  Adj. Bouret a Jos Légaré 508 341 509 484 St-
Roch Nord.

Vente Geo, Dorion fils & . Dorion 509 p. 745 St-Roch N.

Vente Mabel Clint et al & Dme J. L. Gab. Henry 2586 St-
Louis.

Obligation- Cyr Chatifour & Dlle Marie A. Maranda 194-1-

A p. 2\ 41-176-1A 2\ Beauport.

Quittance Tél. Verret et al & Od. Grenier et al.
Quittance -Dile Alice Vocelle & Cyr Chalifour.
Vente- R. C. de la Chevrotiére 4 C. J. Lockwell 5-8-9-11 13 5

p. 9 St-Roch Nord.

Testament Ome J. B. Martel Drolet.

Déclaration -Dme J. B. Martel } ind. 40 232 228 258 Anc.-
Lorette,

Quittance droits Pere. du Rev. & Suce. Dme J. B. Martel-
Drolet, mémes lots,

Ouittance. Holt Renfrew & Cie Ltée & H. Picard.

Vente Ta Couronne i Pascal Fortier, bloe 96 et 103 Amos.

FFiducie- Shawinigan Water & Power Co. & Montreal Trust
Cowmpany.

Quittance droits Pere. du Revenn & Suce. Dme F. X. For-
tier-Pomlin 3 ind. 516 St-Sauveur.

Obligation  AH Lariviere 4 Em. Beaulicu 937 St-Sauveur.

Vente Jos Dlovdn & Jos Careau. 714 St-Sauveur.

Testament. N. Il.\St-('_\‘r.

Déclaration Dme Yv, N. H. St-Cyr Clermont,
1635 St-Sauveur 1664 Jacques-Cartier.

Vente-- Dme Vve Jos Bédard-Pépin 4 Jos Vermette, p. N. I,
1466 St-Ambroise.

Bail Dav. Ortemberg A Benj. Ortemberg 978 St-Pierre.

Obligation Rév, Alex. Lafrance 3949 Montealm.

Obligation. Dme J. L. Gab. Henry d& lady Frs Langelier,
2586 St-louis.

Quittance Victor Bédard & Rév. Alex. Lafrance.

Quittance 1'. Jobhin & Hon. Beaumont.

Fiducie- Taurentian Power Co. i Montreal Trust Co.

874 1634

Obligation P. L. TLortie Ltée & Tune Vve Hon., Lortie, 1950
4-5-6-7 St-Dierre.
Obligation P. Destroismaisons a Ihne Gaud. Moreau. 4293

p. 4294 Montcalm.

Vente— - Dme J. A. Frigon Girard & Alex. Descoteaux, bloc 1-5
Amos.

Vente Jacques Land Co. & Dme Nirida (.
14 N.-D. de Québec.

Vente Héritiers de Dame Vve E. Poulin i Dme [40 Tan-
guay 1148 1149 Jacques-Cartier.

TaRue, 92-65 et

(4 sudvre & la page 95)
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Vendez le CATSUP AYLMER

Un

Pur Catsup aux Tomates

La saison du Catsup est arrivée

Commandez-en maintenant

En pots de verre ou de En bouteilles de verre

pierre 8,12 et 17 onces

1 Gallon --- 4 a la caisse. 2 douzaines a la caisse

Vitrines, showcases et garni-
tures de toutes sortes pour
tous genres de commerce.

Livraison rapide.
Prix modérés.

Nous avons en mains un as-

sortiment des plus variés,

Modéles spéciaux faits sur
commande.

Clément, Meunier & Cie,

Manufacturiers

190 Boulevard Pie IX.
MONTREAL,
Tél. Lasalle 2350.
J. CLEFMENT, gérant.

Stanway-Hutchins Limited
Theées "Gacmn: Cafés

A. F. JONES & Co. . AGE%'(I).‘% SPESJ‘;U&X CPOII].]tId. ’L,-lBEINACBS NEPHEW & Co.
Colombo, Ceylan, JohnLondeLLl]s’ Angleterrg: ’ Londres, Angleterre,
Thés et produits d’Orient. Thés et Produits Etrangers. Thés et Cafés.

Nous sollicitons les commandes d’importation

Ainsi que vos demandes pour marchandises disponibles. Nous avons un
vaste stock bien assorti que nous sommes préts i vendre au cours du
marché.

18 RUE SAINT-ALEXIS . . . . . . MONTREAL.

~

T IO Y AL
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Renseignements de Québac

(8uite de la page 93)

fbligation—Dme Ifo Tanguay a4 J. Poulin et al 1148 114)
Jacques-Cartier.
Vente—Dme Laura T.
de Québec.

Transport sub.—Félix Lavoie 4 La Caisse Populaire vs G. E.
Paradis, 3093 St-Jean.

Vente—Dr A. H. Bédard & Louis (06té 41 37 38 pass. sur
41 43 49 N.-D. de Québec.

Obligation—Louis (6té a la Caisse Pop., mémes lots que
ci-haut.
Testament—Dme Sara Couture a Vve Michel Tardif.
Déclaration—Dlle Elm. Tardif 290 St-Sauveur, 1446 Jacques-
Cartidr. .
Quittance droits—DPerc. du Revenu i Suce, Dme Michel Tar-
dif, 2290 St-Sauveur.

Mariage—O. Landry a& Dlle M. 0. Rousseau.

Déclaration—Dme Vve O. Landry, 3} ind. 86 St-Sauveur.

Quittance droits—Perc. du Revenu i Suce. 0. Landry, 3 ind.
36 St-Sauveur.

Renonciation-—Dme Vve Jos Ledroit Landry esqt i Sucec. Jos
Ledroit, u

Obligation—Fréd. Dorion a Caisse Populaire de Québec, 50, 47
N.-D. de Québec.

Quittance—Laurent Verret a F. Dorion.

Renonciation—Nap. Gosselin & Dme J. B. Lépine.

Vente—The Quebec County Realty Co. & Geo. Froser, 279A
12 Charlesbourg.

Obligation—J. O. Dusseault & M. Monast, 3909 Montcalm.

Bail—H. J. Guillot & Jos Douville, 819 St-Roch.

Mariage—Jos J. B. Paradis a Dlle Marie Falardeau, p. 679
Beauport. . .

Quittance—Dme Chs T. Coté

Quittance—Alp. Coté esqt a

~

Coté &4 Aunt, Coté et al 146 18 N.-D.

4 J. Oscar Auger.
J. 0. Dussault.

Renseignements de Sherbrooke

ENREGISTREMENTS AU BUREAU D'ENREGISTREMENT
DE LA DIVISION DE SHERBROOKE

pendant la semaine finissant le 2 avril 1921,

ACTES DE VENTE

i.ouis Aral 4 Séminaire St-Charles Borromée, lots 16b-42 &
64 rang 9 Ascot. Prix $1000 payés.

J. M. Nault & J. O. Royer & George Morin, lot 447 quartier
Est. Prix $10,500; $2,000 payés.

H. A. Smith & Joseph Cliche part lot 25a rang 10, Compton.
Prix $200 payés.

David Dubé i Elisée Dufour part lot 376 Lennoxville.
$150 payés.

Damase Rocheleau & Alfred Rocheledu, lots 419 & 420 quar-
tier Est. Prix $1,800 payés.

Siméon Desruisseaux i J. Délia & Armand Duplessis lots
24c¢, 22i & 23d rang 7, Ascot. Prix $17,500;; $4,500 payés.

William Hutchinson 4 G. I. Hutchinson, 1/3 indivis part lot
732 quartier Est. Prix $500 payés.

John Connon & A. A. Price lots 8-30, 31, 32 quartier Est.
Prix $1.00 payé. :

Riverside Realty Co. @ W. E. Campbell, part lot 899 quar-
tier Est. Prix $1.00 payé.

Corporation de la Cité de Sherbrooke i George Strickland
et Albert Merrill part lot 606 Orford. Prix $200 payés.

Dame Tobie Lavoie & Hippolyte Lussier lot 12¢ rang 8,
Ascot. Prix $4.000: $1,500 payés.

Henry Ward & Louis Trudeau lot 7-239 quartier Sud. Prix
$2,400 payés.

Oliva Bolduc & Alfred Spry lot 1444-194 quartier Sud. Prix
$8.000; $4,450 payés.

HYPOTHEQUES

l. A. Boislard 4 La Cie Mutuelle d’Tmmeubles Ltée pour
$1,725 affectant lots 41 & 43& quartier Cemntre.

Prix

Giovanni Costanzo a William Bailey pour $700 affectant
lot 7-102 quartier Sud.

Dame Warren Grand & Gordon Grand pour $2,800 affectant
part 147 quartier Nord.

[ K. Read & J. L. Coté pour $2,000 affectant part 1444-117
quartier Sud.

Victor Benoit & J, 0. Gagné pour $1,300 affectant lots 1251,
1253, 1254, 1255 & 1256 quartier Sud.

G. S. Lothrop & Sherbrooke Loan & Mortgage Co. pour $2,000
affectant part lot 54 quartier Nord.

A Jo O'Boyle @ Sherbrooke Loan & Mortgage Co. pour $200
affectant 1444-135 quartier Sud.

J. 0. Gendron & J. A. Bayeur pour $2,000 affectant lot 581
quartier Nord.

¢ harles Dugal & Dame Frangois Brulotte pour $3,50z affec-
tant lot 1444-61 quartier Sud.

DECHARGES

Damase Rochelean a J. H.
mars 1920,

Thomas Roberge & Pierre Gauvin & al. de I'hypothéque du
10 mai 1919.

Suceession . McManamy 4 Siméon Desruisseaux de 1'hy-
pothéque du 29 septembre 1917,

Michel Beaudoin & Siméon Desruisseaux de I'hypothéque du
15 juillet 1914.

Barthélémi Gauthier & Siméon Desruisseaux de 1'hypotha-
que du 28 janvier 1921,

.. I Codére et al. a Corporation Episcopale Catholique ro-
maine de Sherbrooke de I'hypothéque du 17 mars 192].

Ao\ Lothrop a G 8. Lothrop de 0'hypothéque du 25 mai
1920,

Dame G. G. Vallée & Dame Tobie Lavoie de I'hypothéque du
24 janvier 1921,

John Edwards & Charles Dugal de I'hypothéque du 3 oc-
tobre 1917,

Lemay de I'hypothéque du 18

ACTES DIVERS

I’romessse de vente par Le Prét Hypothécaire 3 Victor Be-
moit des lots 1251, 1253, 1254, 1255 & part 1256 quartier
Sud.  Prix $26,500; $1.000 payés.

\ete de dépot de bail de W, R. Webster & R. J. Mennett de
la maison sur le lot 394 quartier Nord.

Bail conditionnel par Dame Wilfrid Girardin & G. E. Lemay
pour deux ans et huit mois de 3 N. lot 899-24 quartier
Est, pour $100 pour ledit terme, avee option d'achat.

Transfert par J. R. Genest & A. L. Genest de ses droits au
lot 208 quartier Centre, lot 1332 et 7-98 & 99 quartier
Sud, pour la somme de $10,000 payés.

Avis cadastral par Louis Arel affectant lot 16b-64 rang 9
Ascot,

Avis d'incorporation de “l.es Soeurs Missionnares de Notre-
Dames des Anges”.

Avis d'incorporation de “Webster Motors Limjted”.

Avis d'incorporation de “Wiggett Electric Company Limi-
ted”.

Avis d'incorporation du “Cercle catholique des Voyageurs de
Commerce de Sherbrooke, P.Q.”.

Dissolution de société par W. S. Slark & F. C. Clark sous le
nmom de “Clark Brothers”,

Raison sociale par Joseph Moise Nault sous le nom de “The
Auto Tire & Supply Company”.

BREFS EMIS—COUR SUPERIEURE

G. & G. Ttd. vs T. H. Mailhot, Bromptonville, $166.74.

J. D. T. Vachon vs J. E. Bengle, St-Hyacinthe, $269.15.

D. T. Wooton vs (i. Stevens, Compton, $221.00.

A. St-Pierre vs G. A. McIver, Mégantic, $467.96.

St. Lawrence Flour Mills vs Fontaine & Frére, Sherbrooke,

$273.04.
Denault & Frére vs J. Cidelot, Compton, $1,031.87.
I. Fréchette vs W. Marcoux, St-Julien, $234.19. »
O'Donnell & Morrissette vs A. Langlois, St-Vital de Lambton,
$121.66.

J. A. Beaudoin vs L. Blanchette, East Angus, $123.27.

B. Cohen vs A. C. Webster, Sherbrooke, $198.80.

D. Gazaille vs Dominion Textile Co., Magog, $3,027.00.

C. 0. Genest & Fils vs Fontaine & Frére, Sherbrooke, $390.00.
E. I. Virtue et vir vs J. B. Légaré, Ditton, $1,000.00. s
D. Duffy vs A. Verret, Sherbrooke, $200.00. -
Denault G. & P. Co. vs Globe Trading Co., Montréal, $4,002.00.

(@ sudvre d la page 97)
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La farine préparée de Brodie XXX satis-
fera votre clientéle et lui donnera en méme
temps la meilleure valeur pour la moindre dé--
pense.

Brodie & Harvie, Limited
14 Rue Bleury, Montréal.

Agents de vente:

J. B. Renaud & Cie Inc., Québec ;
Chadwick & Co., 34 Duke St., Toronto.

RECOMMANDEZ LE SODA
“COW BRAND"

‘ A LA MENAGERE
DWIGHT'S

P 1870 TRacRem ie8d 1\

BAKING SODA

que ce soit une ménagdre depuis nombre de
lunes ou de quelques lunes seulement, elle
appréciera la qualité fiable absolue de ce
fameux soda. Il est pur, de grande force et
est le grand favorl des cuisinidres partout.

Emmagasinez-en,
— Votre marchand de gros en a.

Church & Dwight

LIMITED @
Manufacturiers - - - - - MONTREAL

Vos

clients savent

[ n’y a jamais besoin de dis-
cours pour vendre a un client un
produit Eddy.

ALLUMETTES
D’EDDY

Si c’est une commande d’allu-
mettes, une des 30 a 40 mar-
ques différentes d’Eddy est cer-
taine de donner satisfaction a
tout point de vue méme lorsque
le client ne demande pas expres-
sément des Eddy, vous pouvez
tenir pour assuré qu’on s’attend
aux Eddy, car pour la plupart
des gens penser aux BONNES
allumettes, c’est penser aux
Eddy. -

Ustensiles en fibre durcie

d’EDDY

Il en est de méme des ustensiles
de fibre durcie d’Eddy. Ces us-
tensiles pratiques, légers et du-
rables. sont faits d’aprés les mé-
mes méthodes originales de fa-
brication qui ont rendu célébres
les allumettes d’Eddy. IlIs ne
gonflent jamais, ne fuient pas
et ne se disloquent pas; ils sont
idéalement appropriés pour l'u-
sage de la maison ou de la ferme.

Les produits Eddy sont faits en
Canada par des Canadiens pour
les Canadiens.

THE

~E. B. EDDY CO., LIMITED
HULL, CANADA

En é&crivant aux annonceurs, si vous mentionnez le “Prix Courant”, vous vous assurez un meilleur service.
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Renseignements de Sherbrooke
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(suite de la page 95)

Sherbrooke Lumber Yard vs T. T. Délisle, Sherbrooke, $161.19.

J. D. T. Vachon vs A. Rossi, East-Angus, $158.30.

D. St-Laurent vs H. Roux et al, Danville, 3,333.33.

J. M. Deschénes vs R. W. Hogg, Sherbrooke, $243.66.

L. A. Brown vs M. Walker, Ayers Cliff, $2,334.13.

O'Donnell & Morrissette vs A. Després, Weedon, $800.00,

G. Filiau vs C. Gauthier, Weedon, $489.77.

Dame C. Valliiére vs 0. Desserres, Montréal, $621.82.

Dame M. Goudreau vs J. Totor et al, East Angus, $327.10.

E. Parsons vs J. N. Martel, St-Julien, $480.00.

N. D. Cascadden vs A. Baillargeon, Sherbrooke, $152.75.

N. D. Cascadden vs J. A. Charest & Cie, Sherbrooke, $141.60.

J. B. Mohast vs Fondation Co., Montréal, $2,036.00.

J. Dupuis vs Z. Allaire, U.-S, A., $220.00.

J. Argoin vs E. G. M. Cape & Co., Montréal, $983.25.

Denault, G. & P. Co. vs H. A. Leblanc, Magog, $745.10.

W. E. Loomis vs G. T. Ry., Montréal, $2,781.06.

J. Poulin vs R. Trottier, Sherbrooke, $500.00.

Cie Massey-Harris vs L. Roberge, Ways Mills, $402.40.

Dame A. Blouin vs A. Demers, Sherbrooke, $335.93.

M E. Shaddock vs G.,B. Pelletier, Kingsey Falls, $609.00.

Ontario Wind Eng. & P. Co. vs H. B. Bailey, Sawyerville,
$226.95.

E. Desmarais vs A. E. Després, Weedon, $283.25.

H. Coté vs J. Hardif, Sherbrooke, $218.50.

W. Martel vs Dom. Textile Co., Magog, $148.20.

J. W. Coté vs V. Benoit, Sherbrooke, $732.10.

W. Beaulieu vs T. Martin, Chartierville, $246.85.

. Dame P. Valliére vs Dame E. Denault, Sherbrooke, $300.00.

J. Sirois vs J.Charland, East Angus, $347.30.

E. A. Grenier vs V. Nadeau, Mégantic, $300.00.

L. S. Breton vs E. Martin, Kingsey, $200.00.

C. F. X, Prévost vs L. Vadnais, Dittom, $218.91.

Vaughan Bros. vs J. R. Spendlove, Hatley, $269.50.

E. L. Dyson vs D. J. Dustin, Richmond, $556.00.

G. Bruneau vs A. Leclair, Lennoxville, $436.00

P. Gervais vs P. A. Tanguay, Weedon, $673.57.

J. Robida vs E. G. M. Cape Co., Montréal, $3,060.00.

L. ). Bergeron vs Chs Niedner’s Sons Co., U.-S. A., $1,830.00.

H. St-C. Clayton vs J. Lévesque et al., Montréal, $1,000.00.

BREFS EMIS.—COUR DE CIRCUIT

G. H. Delorme vs O. A. Darche, Sherbrooke, $25.14.
Firmin Campbell vs Chas. Charron, Waterville, $21.30.
Z. Pesant vs J. J. Roberge, Sherbrooke, $40.00.

7. Pesant vs 0. Desrochers, Sherbrooke, $50.00.

7. Pesant vs J. Cloutier, Sherbrooke, $50.00.

P. A. Lemay vs W. Davignon, Sherbrooke, $8000.

J. A. Vidal vs T. Hébert, Sherbrooke, $26.40.

J. A. Vidal vs'0O. Couture, Sherbrooke, $25.12.

J. M. Nault Ltd vs P. Fréchette, Stoke, $54.52,

A. Coté vs A. & C. Olson, Marston, $51.00.

A. Cot€ vs A. & C. Olson, Marston, $15.00.

L. R. Langis vs H. E. Statton, Sawyerville, $95.70.

J. A, Choquette vs A. Néron, Sherbrooke, $r4.93.

E. T. Prov. Co. Ltd. vs J. A. Dodier, East Broughton,$38.85.
F. H. Hébert et al, vs A. L. Néron, Sherbrooke, $17.64.
. B. Howard vs K. B. Campbell, Scotstown, $16.30.
McCabe vs T. J. Dillon, Verdun, $50.00.

. F. Kerr vs J. G. Maher, Sherbrooke, $7.3.

H. W. Reynolds vs A. Rodrigue, Sherbrooke, $31.00.

C. J. Wright vs Dominion Express, Montréal, $25.00.
British Am. Land Co. vs J. E. Lévesque, Sherbrooke, $10.00.
J. O. Ledoux vs P. Donahue, Sherbrooke, $48.00.
Echenberg Bros. vs R. Baron, Sherbrooke, $12.67.

A. E. Fraser vs P. Lashman, Lennoxville, $14.48.

A. E. Fraser vs J. Damiel, Milby, $5.81.

A. E. Fraser vs S. Durand, Lennoxville, $14.48.

E. E. Baron vs G. Winslow, Eaton Corner, $34.50.

E. E. Baron vs B. Trombly, Sawyerville, $72.80.

R. Amy vs G. Goodsell, Stanstead, $28.65.

Echenberg Bros. vs Ed. Roadnight, Sherbrooke, $44.25.
Glidden Co. Ltd. v C. E. Welsh, Bromptonville, $70.20.
E. 8. Stevens et al, vs W. W. Mack, South Bolton, 7.00.
Can. Oil Co. Ltd vs R. W. Hogg, Sherbrooke, $33.98.
Can. Oil Co. Ltd. vs J. A. Charest & Cie, Sherbrooke, $44.94.
Ont. Wind. Eng. & Pump. vé W. Gadbois, Ascot, $30.50.
Lamontagne et al vs A. Dion, East Angus, $21.03.

S

Lamontagne et al, vs U. Briére, East Angus, $57.50.

J. P. Wells et al vs Ed. Harper, Marston, $63.74.

E. L. Price vs R. Comtois et al,, Sherbrooke, $59.75.

A. Rousseau vs A. Verret, Windsor, $5.00.

D. S. Bachand vs W. Lamelin, Sherbrooke, $34.00.

Wells & Lynch vs P. Boissonneault, Thetford Mines, $4.00.
Alex. Ames & Soms vs W. Astrof, Melbourne, $56.10.

E. Rioux vs G. Fournier, Sherbrooke, $46.80.

Rick City Tobacco vs T. Mailhot, Bramptonville, $62.75.
Cie de Placements vs A. Blanchard, East Angus, 83,20.
Edith May \Webster vs Mme H. E. Statton, Sherbrooke, $62.25.
P. Bissom vs Jos. Blitt, Sherbrooke, $30.00.

M. Bélanger vs M. Homan, La Patrie, $27.50.

M. Bélanger vs B. D. D. Désautels, La Patrie, $13.56.

H. C. Cabana vs (i. Bourgeois, Sherbrooke, $41.50.
Hébert & Fortier vs R. Oates et al.,, Sherbrooke, $43.03.

T. Mailhot vs A. Lacourse, Bromptonville, $44.80.

J. Blitt vs . Desrochers, Sherbrooke, $41.00.

Can. Bk of Com. vs A. Leblane, St-Fortunat, $90.50.
The H. Fortier Co. vs J. Cloutier et al.,, Sherbrooke, $52.71.
E. Paquin vs T. Matthews, Bury, $62.10.

Cie des Placements vs W. Boidlard, St-Fortunat, $46.65.
(Cie des Placements vs A. Leblane, St-Fortunat, $43.55.
Ocean Mills Ltd vs T. H. Mailhot, Bromptonville, $35.08.
Agence Mere. de I'Est va G. Lavigne, Chartierville, $49.00.
N. Champigny vs A. Robida, Daaquam, $37.50.

A. Simard et al., vs A. Morin, Sherbrooke, $25.00.

J. B. Paradis vs W, Dorey et al., Sherbrooke, $63.50.

J. F. Kerr vs H. Taylor, St-Hyacinthe, $39.75.

(. I’Heureux vs W. Ashfield, Farnham, $10.00.

J. A. Vidal vs 0. Couture, Sherbrooke, $25.12.

Denault G. & P. Co. vs E. T. Houle, Cookshire, $25.86.

J. A. Vidal vs T. Hébert, Stoke, $26.440.

E. A. Bernard et al. v8 A. St-Amand, Sherbrooke, $48.19.
J. A. Caron vs F. Patton, Sherbrooke, $5.42.

Jos. lariviére vs . Charron, Waterville, $21.30.

J. Fortier va& A. Desrochers, St-Malo d’Auckland, $16.00.
C. C. Cabana vs L. Boutin, Sherbrooke, $2.50.

Agence Mere. de I'Est vs A Dion, Chartierville, $67.37.

G. H. Delorme vs 0, A. Darche, Sherbrooke, $25.14.

—_— ) ———— -~

Renseignements d’Arthabaska

ACTES ENREGISTRES AU BUREAU D’ENREGISTREMENT
D’ARTHABASEKA

du 28 mars au 2 avril 1921

Obligation— Wilfrid Kane & Joseph Mercier, p. 24 et 25, 13e
rang, Kingsey, $2000.

Vente—Arthur St-Pierre 2 Alphonse Lecomte, p. 11b et llc,
12e rang, Stanfold, $300.—payées.

Vente—L. N. Boisclair & Pierre Thibandeau, p. 8f et autres,
10e rang, Stanfold, $300.—payées.

Vente—Joseph Hébert et ux. & Ernest Hébert, 760, 761 et
762, Bulstrode, $2500.—$2000 e/c.
Vente—L. N. Boisclair & Alphonse Brisson, p. 227, Prince-
ville, $5000.—payées.
Transport—dJoseph [aroche
Pépn, $1900.

Vente—Mme Rosée Rousseau & Mme Délina Carrier, 61, 62
et 65, Tingwick, $4000.—$1000, a/c.

Vente—Joseph Régis @&s-qual. 3 Edmond ILefebvre, p. 211,
Horton, $175.—payd&es.

Transport—Alfred Laforest et al 4 Louis Laforest, sur Jo-
seph Auger, $1550.

Testament—Paul Lavigne & Mlle Cécile et Mme Fabiola La-
vigne, 425 nos dams Ste-Victoire.

Transport—Honoré Gauthier & Aug. Roméo Bourbeau, sur
A. Alphonse Perrault, $5000.

Vente—Arséne Millier 4 Edmond Boisclair, 3 n.e. 563 et 564,
Warwick, $7500.—$3000. a/c.

Obligation—Alfred Hamel & Robert Brindle, p. 144, War-
wick, $1500. :

Vente—FEusébe Hamel 24 Iéopold Desciteaux, p. o.
Ste-Vietoire, $2900.—$500. a/c.

Obligation—Louis Cyrenne 4 Louis Koux, 401 et 487, Bul-
strode, $800,

4 Charles Grosser, sur Alcide

493-2,
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Renseignements d’Arthabaska

Semaine du 4 au 9 avril.

é)b]igitti(m—r/\lm‘x’léc Lavallée & Alphonse Lavallée, 674 et au-
tres, Bulstrode, $900. ‘

Testament--Zoél Pratte & Aldide Pratte, } ind. 137 Bulstrode.

‘festament—Mme_D@lima Crochetiére & Ferdinand Bele-
feuille, p 114, Bulstrode.

Vente— Ferdinand Bellefeuille & Octave Lafleur, p. 114, Bul-

. strode, $4300.—payéés.

Vente—Philippe Nault & Hercule Poirier, 3 s.o, 9a, cont. 11le
rang, Maddington, $2400.—$1200. a/c.

Vente—Arthur Doyon & J. B. Paquin,- T3 o. 39, Bulstrode,
$3000.—$1400. /¢, '

Vente—Mme Elise Bérubé & Hervé TLamglois, p. 426, Ste-
Victoire, $1200.~pay<¢es. .

Onligation—Hervé Langlois & Mme Eugénie Grenier, p. 426
et p. 427, Ste-Victoire, $1200. )

Vente—Donat Nadeau 4 Philippe Cowlombe, p. 521, Ste-Vic-
toire, $300.—payées.

Yétrocession—France Beaudoin & Mme Archange Marcoux,
p. 409, Ste-Victoire.
Obligation—Willie Leblanc 4 Donat Poisson, 5 et p. 6, Ste-
Victoire, $500. o
Vente—Arthur Angers & Albert Gaillardet, 17, Ste-Victoire,
$5800.—payées.

Transport—Napoléon Gauthier & Pierre Tourigny, sur Al-
béric Tessier, $250.

Vente—Thomas Thibault & Amédée Lavallée, 933, Warwick,
$800.—payées.

Vente—Omer Blanchette &
$4000.—$1000. a/c.

Obligation—Frank Coté A Napoléon Bussiére, p. 791, War-
wick, $1000.

Transport—Aug. Roméo Bourbeau & Félix Baril, sur A. Alph.
Perreault, $5000.

Vente—Raisaine Beaumier & Arséne Fafard, p. 145 et 156,
Warwick, $1000.—payées.

Testament—Mme Albina Béland 4 Ernest Boisvert, aucun
immeuble.

Vente—Hector Laroche & Honoré Fréchette, 5i et 5j, 1le
rang, Blandford, $650.—payées.

vonation—Omer St-Germain 4 Alfred St-Germain, } n. 41-
85, Bulstrode.

Frank Coté, p. 791, Warwick,

Testament—Mme Marie Marcotte 3 J. B. Leblanc, 1} ind.
1049, Warwick.
) o
» o L4
Ventes par les Sheérifs de la Province
GASPE
Montgomery & Sons vs Richard Lawlor. Vente a la

porte de l'église de la paroisse de Ste-Brigitte de Maria le
12 mai 1921 & 11 heures du matin.

Arthur Gagnon vs Alphonse Goupil. Vente & la porte
de I'église paroissiale de Ste-Madeleine de la Rividre-Made-
Ieine, le 17 mai 1921 & 3 heures de I'aprés-midi.

JOLIETTE

Stanislas Allard et al. vs Josaphat Dupuis. Vente 3 la
porte de I'église du village de St-Jean I'Achigan, le 10 mai
1921 4 11 heures du matin.

MONTCALM

Paul-Emile Forget vs Wilfrid Nantel et al. Vente i la
porte de I'église de ln Nativité, le 30 avril 1921 & 9 heurel
du matin.

MONTMAGNY

Charles Frenette vs Arthur Bérubé. Vente i la porte
de T'église paroissiale de Ste-Perpétue le 28 avril 1921 a 10
heures du matin, ‘

MONTREAL

Joseph Barrette vs Le Crédit Stadacona, Limitée, Vente
au burean du Shérif de Montréal le 21 avril 1921 4 2 heures
de¢ Uaprés-midi.

The Trust & Loan Company of (unada vs Sylvestre
Dambrosio. Vente au bureau du Shérif de Montréal le 21
uvril 1921 & 11 heures du matin.

Joseph Hormisdas Laplante et al. vs Max Birke et al.
Vente au,bureau du Shérif de Montréal le 21 avril 1921 A
midi.

. QUEBEC

Ia Cité de Québee vs Ulric Gauvin. Vente au bureau
du Shérif de Québec le 29 avril 1921 a 10 heures du matin.

La Cité de Québec vs The Battlefield Realty Company
Vente au bureau du Shérif de Québec le 29 avril 1921 a 10 |
heures du matin,

Joseph Trottier et al. vs Les Héritiers de feu J. Ray-
mond Croteau et al. Vente & la-porte de I'église paroissiale
de Macamice, Comté de Témiscamingue be 29 avril 1921 a 10 |
heures du matin,

ST-FRANCOIS
Alphonse Lapierre vs Paul Audet. Vente & da' porte da

i'église de la paroisse de Ste-(‘écile de Whitton le 10 mai
1921 & 2 heures de I'aprés-midi.

TERREBONNE

Pierre Deslauriers vs Dame Amanda Labelle. Vente i
ln porte de I'égllise paroissiale de Lachute, le 14 mai 1921
it 4 heures de I'uprés-midi,

Mazenod Chevrier vs Avila I. Telmosse. Vente & la
jorte de I'église catholique du village de Gremville, comté
«('Argenteuil, le 10 mai 1921 4 1 heure de Vaprés-midi.

TROIS-RIVIERES
Bazinet & Brodeur Limitée vs Adolphe Barrel. Vente
au bureau du Shérif des Trois-Riviéres le 13 mai 1921 a 10
licures du matin (heure solaire).
louis Edmond Larouche, cédant autorisé et Bédard &
Bélanger, syndics autorisés. Vente a la porte de I'église de
‘Tuque, comté de Champlain, le 11 mai .19211 & 10 heures

ln paroissse de St-Zéphirin de la Tuque, en la ville de La
du matin (heure solaire).

()

Renseignements des Trois-Rivieres

BURPAU D'BNREGISTREMENT DE LA CITE ET DC
DISTRICT DES TROIS-RIVIERES

e

Semaine du 5 au 12 avril.

Vente—Denis Brodeur i Arthur Lafreniére.
Vente—Domias Diamond & Philoméne Martin.
Vente—Johnny Girard a Télesphore Gosselin,
Vente—Jean Doucet & Ovide Milot.

Vente—Raphael Melancon & Joseph Ricard.
Vente—Sévére Lavergne i Raphael Melancon.
Vente—Onésime Trépanier & Ovila Garceau.
Vente—Dame Laura Jolin i Arthur Cloutier.
Vente—C. H. Moinean & La Cie Hotel Canada Ltée,
Vente—Elie Bélanger & Albert Giguére.

Vente—A. E. Guillemette 3 Raoul Bruneau.
Vente—Raoul Bruneau & Henri Bergeron.
Vente—Noel Bernier & Alph. Guillemette.
Vente—Dame Laura Jolin & J. H. Lampron.
Vente—Corporation des Trois-Riviéres 4 Ans. Dubé Ltée,
Vente—Philippe Trépanier 4 Albert Richard.
Vente—Vve Vietor Ricard 4 Alfred Bastarache.
Vente—Edmond Gauthier 4 Amédée Cloutier.
Vente—Arthur Villeneuve & Frédéric Alldrd.
Vente—Isambord Garceau & Donat Lavergne.
Obligation—Ovide Milot & Ludger Poirier.
Obligation—Joseph Lesieur i Caisse Populaire St-Etienne.
Obligation—J. H. Lampron & Chs Gauthier.
Obligation—Raphael Melangon & Roméo Ricard.
Obligation—Arthur Cloutier 4 Esdras Hébert.
Obligation—Adolphe Pérusse i Frs. Gélinas.
Obligation—Adélard Belle-Isle & Eucher Masse.
Obligation—Paul Garceau & De Charette & Frére.
Obligation—Vve Toussaint Grenier 4 Donat Gélinas,

‘Quittance—Nérée Godbout & Raphael Melamcon.

Quittance—Joseph Simard @ William Lefebvre.
Quittance—F. Fournier & Arthur Désaulniers,
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Qui dit: “PURITAS” dit: Rien de meilleur

FACILITENT
LA VENTEI.

17 janvier 1918, page 1L

LE NETTOYEUR PURITAS

L’ANALYSTE EN CHEF DU DOMINION DIT :°

LA POUDRE A PATE

LG

Est absolument saine
Est & base de phosphate PUR
5 NE CONTIENT PAS D'ALUN. 1

Extrait du Balletin 360, du Laberatoire du Revenm de Hnuruu)

N'a pas son Egal — Grande Bofte a
Saupoudre .

PURITAS LIMITEE, 77 Rue St-Dominique, QUEBEC.

QUALITE
GARANTIE

r.

ENCOURAGEONS LES NOTRES!

EN VENTE PAR TOUS LES EPICIERS EN GROS.

-’-‘-—

Grandeur réello $2.30 u donulne.

Clest le produit orlglnal doux eomme du mlel
VENTE ENORME
Evitex les lmltatlom. Se trouve dans toutes les malsons de gros.

SMALLS LIMITED, MONTREAL,

)

.
.
.
.
.
.
‘
‘
‘

Jri SQAP

Tous les morceaux de savon a blanchissage
ont plus ou moins la méme apparence, mais ils
différent entiérement quant a la qualité et 2 la
valeur.

Le “SURPRISE” n’est pas autre chose qu’un
bon Savon Solide—il n’est pas surchargé d’in-
grédients inutiles pour le faire paraitre plus

gros. C’est la “meilleure vajeur en fait de vrai
savon” .

N’acceptez pas de contrefagons_

The 8t. Croix 8ocap Mfg. Co.

En é&crivant aux annonceurs, si vous mentionnez le * Prix Courant”, vous vous assurez un meilleur service.

I e N e s eSS

B ary T emteket it & (s —
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EQUIPEMENT AUTOMOBILE

Jusqu'd la fin de l'année de 1919 il y avait 269,727 automobiles en service au Canada. 8i I'augmenta-
tion continue pendant cinq ans au taux des cign dernidres.saisons, eh bien! VOUS, M. LE DETAILLANT,
vous serez appelé & approvisionmer 500,000 voitures pour tous les objets de nécessité en accessoires
d’auto, sans parler des petits articles de luxe sur lesquels tous les propriétaires d’autos ont tou-
jours un oeil, et QU'IL FAUT QU'ILS OBTIENNENT QUELQUE PART.

EN GENERAL, TOUT PROPRIETAIRE D’AUTO SONGE A
UN MAGASIN DE QUINCAILLERIE LORSQU'ILA
BESOIN D’ACCESSOIRES

Aux Etats-Unis
les accessoires
composent  envi-
ron la moitié du
stock de la moy-
enne des quincail-
liers. Il en sgera
de méme en Ca-
nada. Si vous me
les avez pas en
stock maintenant,
vous devrez le fai-
re s8i vous tenez
A rester en affai-
res. Faites-le dés
maintenant.

3‘/‘"

Notre catalogue No 51 a été compilé pour faciliter les détaxls des commandes et
son caractére complet prouve lé soin nombreux dni a été apporté au choix d’un stock
D’EQUIPEMENT AUTOMOBILE pour vos bésoms et vous renseigne sur ce que nous
pouvons vous vendre avec assurance. 2

Nous vous enverrons un catalogue —Ecrivez aujourd’hui.

LEWlS BROS., LlMlTED MONTREAL

TOUT EN FAIT DE :
QUINCAILLERIE CHEMIN DE FER FOURNITURES POUR ENTREPRENEURS
TOITURE PREPAREE PEINTURES FOURNITURES POUR PLOMBIERS

En &crivant aux annonceurs, si vous mentionnez le “Prix Courant”, vous vous assurez un meilleur service.
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:Forronn'érle, Qﬁlncalllorlo,- Peintures, Vernls, Vitres, Etc.

Mercredi, 13 avril 1921.

La plupart des petits articles sont offerts a plus bas prix cette
semaine ,tandis que les grosses piéces, & 'exception de la tuyauterie,
se maintiennent fermes. Les hache-viande “Jewel” et “Model” ainsi
que les barattes en verre “Dazey” subissent une réduction. Les clefs a
tubes “Stillson” sont maintenant i 509 d’escompte sur la liste au
lieu de 471;. Les cordes a linge en coton ont également. baissé. Les
_clous pour fonds de chaise ont subi une réduction de 109%. Les vis de
forgerons ont des prix revisés. La tole, le fer et P'acier-en barres, la
tole ondulée et les produits de plomb restent sans changement. Les
métaux en lingots sont plutot irréguliers, les- uns n’ont pas varié,
tandis que d’autres sont légérement plus faciles. Les clous en broche
dont la base était récemment de $5.00 ont successivement passé 2
$4.75, $4.65 pour atteindre enfin aujourd’hui $4.55. Les clous coupés
qui valaient $5.80 sont réduits de 50 cents.- Le zinc en feuilles vaut
15 cents au lieu de 17 cents. L’escompte sur.les goupilles (cotter pins)
est maintenant de 8215 et 209 au lieu de 82V; et 109%. Les outils de
bicherons de Pink voient leur escompte de 109 porté a 25%. Les
ripes & chevaux de Heller Bros se vendent avec un escompte de
621, % au lieu de 57 %. Les crampons a cloture galvanisés sont ré-
duits de 50 cents et valent $6.25. L’escompte de 459 sur les rondelles
en fer est porté 2 50%. Une nouvelle liste vient d’étre publiée pour le
verre a vitre dont les prix sont maintenant nets.

Le commerce de printemps continue & s’améliorer et les courtiers
rapportent que les affaires semblent revenir a la normale. Les lignes
de saison reprennent une certaine activité, et on voit s’écouler rapide-
ment certains articles tels que les congélateurs, les Bouteilles
Thermos, les accessoires de base-ball, les articles de péche, etc.

ACCESSOIRES DE BALLE AU CAMP 31 80.00 10.00
Prix do Ia malson 200 8.0 .00
. FPN 33.0 g
A. J. REACH Co., of Canada, Limited M 1240 176
Balles .
e Mitaines d§ premier but.
No la douz. pidce. Détail
0 Bal. Officielles $21.76 ~ $2.60 : 3 i
4A 10.00 125  N° la douz pidce.
8 4.80 0.60 " 3BG $128.00 $16.00
11B 2.00 0.26 4S 99.00 12.00
4R 48.00 6.00
Gants de champ. 2R 33.00 4.00
Détail 3R 24.00 3.00
No la douz. piace.
HH $100.00 $12.50 Bitons.

" OBL 81.00 10.00 Détail
04 ; 57.00 7.00 No 1a douz. pidce.
SWN 51.00 6.00
9G < 40.00 5.00 12-0 $28.20 $3.50
2N 33.00 4.00 106 20.00 2.60
4G 22.80 2.76 100 16.00 2.00
19A 10.80 1.25 83B 8.00 1.00

25 4.80 0.60 -
Mitaines d’attrapeurs
Détail ,
No la douz. pidce. Arcanson, 100 ibs.
6A $160.00 $20.00 embaril . . , ., ... ... 4.00
500 120.00 16.00 moins . . . .. e e . ... 800

Balances : Liste de Poingonnage .

Prix  net extras

de comptoir 4 1bs 6.50 40
Champion { 10 Ibs  8.75 45
240 1bs 13.75 175
escompte 5%.

4 tablier 600 lbs 40.00 1.00
Champion 1.200 Ibs 48.50 1.50
_ 2,000 Ibs 65.00 1.50
avec levier ' 2,0001bs 74.00 1.50

escompte 107, 5%.
Autres balances 10% de la liste de
Burrows, Stewart, Mille -Co:-Ltd.

Balais de paille:—

4 cordes, 21 1lbs, doz. . . . 0.50
5 — 23 lbs, doz. . . . . 7.00
5 — 25 lbs, doz. . . . . 10.50
5 — 27 lbs, doz. . , . 11,00

Balais automatiques :—
Champion Jap . . . . . Doz. 45.00
Grand Rapid N-P. . , , ., — §5.00
Grand Rapid Jap . . . . ., — $0.00

Universal Jap . . , . . — 48,00
Universal NP. , . . . .. — §3.00
Princes N-P. ., . ,.... — §7.00
Parlor Queen . , , , ., , —  62.00
American Queen , ., . . . —  60.00
Standard Jap. . . . . . . —  48.00
g Balais aspirateurs:—

uperba . . , ., ., , , Doz. 120.00
Grand Rapids . . . , . . — 106.00
Household . , , , , . ., — 94.00
Banecs pour cuves:

Dowswell . . , . ., . « . . 8.95
Batteries (Piles): )
Columbia: .

2 ou moins . . , , , ., . 50. '
. eas ., ....,,.. . 46.(9)2

503125 , ., ., , ., ... 44.95

125 ouplus . , ., ., ., .. 40.95

F.o.b. Montréal.

F.o.b. Toronto 39.00.
teliable :

12 ou moins, le cent . . . $50

1245 . ..,.,.,.,... $45.'gg

Caisse de 50 , , , , . . . . 40.50

Baril de 125 . . ., ., . . | 37.50

F.o.b. Toronto

Frais d? transport de Toronto 2
.Mont,real, $1.95 par 100 batteries.

Béches (voir pelles).
Barattes & beurre:
Favorite 0 1 3 3

ou Daisy 14.40 14.40 16.00 17.60
Ames ., , 400 455 535 6.40

Borax en mottes . . , . , 1134 1b.

Beaver board, 1,000 pds carré
F.o.b. Montréal, ;pd e 4850

Bocaux 3 confitures:

Wine Crown et Gem: la grosse
Petits . e+ s« . . . $18.50
Moyens , ., , ., , , | o 15:00
Grands . , ., , , 20.50
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Mesure Impériale,
genre Crown squlement:

Petits . . o s % 15.50

Moyens , , . .. ... .. 17.00

Grands ., . . . ., . . . . . 22.50
Perfect — Carrés

Petits . . . . . . . . . . 1550

Moyens .. ., . . .. ... 1700
Grands . . . ... . ... 22.00

Termes : Net comptant 30 jours
du ler juin.
Boulons :
4 bandage . . . . . . . . 50%
dpodle , ......... 6214%
dévier ;. =« ¢ s 65 o oe s 6214%
d'élévateur . . s . 10%
de charrue . 25%
T . . 10%
de marchepleds . . . , .. . 10%
de palonnier . . . . ., .. 10%
4 timon . ., . . . 10%

a voiture 3" diam. et plua petits,
6” et plus courts . ., . . 25%
7/,16” diam. et plus grands, 10%

de mécanique, 33" diam. et pius pe-
tits, 4” et plus courts . . 40%
les autres grandeurs . . 5%

Bouteilles Thermos:
No6........ls pidce $4.75

No6Q......... 6.80
No.11 , . ... P 3.50
No11 Q.. . . - 428
Noltty..,...... — 2.50
0 14 o . N 3.00
No14Q . ..... —_— 4.8
No 151, . . —_ 8.78
No 15 o . —_ 435
Not15Q....... — 6.00
No 61 Q T 1.50
No 61 Q.C . - 2.75
Ne 54 . . . . - 8.50
No 8% . . . . . . . - 11.00
No 168% . . . . . . - 6.75
No 400 . . ., . . ., . — 4.50
No396 . ... ... —_— 4.50
Leg gobelets sont cotés
NO B3 s o6 o 5 o eeiw s o e $1.75
N 70 o oo ¢ o6 slw o6 ¥ s 2.15
N B0 . o o o siisl s 5 & o 8.75

Les prix ci-dessus sont les prix de
liste et l'escompte est de 259 et
10%.

Broquettes :

67%, 16% de la liste du 30 janvier
1920,

Broquettes et ascessoires de cor-
donnier net liste, du 4 mars 1921.

Céble:

de manille, pur . . . . . 241 base
de manille, British . 20 base
de chanvre . . . . . . . 18 base

Extras net pour céble, par 100 lbs.:
5. 50; 7,16, 34, 9/16, 1.00; %,
1.50; 3, 5/16, 2.00; 3/16, 2.50.

de coton, 34, 37 lbs.
3,18, 38 lbs.
Cire & plancher:

Johnston, 66 2/3 la livre.
Old English, 662/3 1a livre.

Chatnes de charge:

soudée & [’électricité, 14, 22.30; i,
18.50; 1, 17.25; £, 14.90; 3,
12.90; <%, 12.50; 14, 12.20; B84,
11.96; %, 11.25 les 100 1bs.

soudée & chaud, 3, 15.20; f4, 13.15;
14, 12.75; 84, 12.00 les 100 lbs.

A chiens . . . ... liste plus 10%
dlcous . . ...,.. liste plus 10%
4 vaches ., . . ... liste plus 40%
Chafnettes: )
en‘acier . . ..., liste plus 60%

en laiton . . . . . liste plus 40%

(.haudrons en fonte:

12, 2.25; 13, 2.50; 14, 2.85; 15, 3.40;

8, 1.40; 9,1.60; 10, 1.85; 11, 2.00;
16, 4.05.

{;harniéres en acier .

No. 800 . ... ... liste plus 5
— 802 ....,.. . . . liste net.
— 804 . ..... liste moins 10%
— 810....,.. . liste plus 25%
~ B4, .. liste plus 25%
— 88....... liste moins 5%
— B840 . . . ... . . . liste net
— 842. ... .... liste plus 121,
— 844 . . . liste plus 121,

; . 3.50 des. prs.
Cléa (outils):

A écrou Coes Net
a4 écrou, régulidres . . . . . 1234
machiniste . . . . . .. . 6%
i tubes Stillson . . . . . . . 50%
Trimo . . ., . .. 85%

Clous en broche, Base . . . . 4.55

(Liste des extras & ajouter & la
base des clous.)

3 L
a Ok n 8 § 4 -k
82 5 &5 2 f o o
g 3 « 2 BT ]
e} 8 @ & & « 8
3 1.50 1.75 2.00 1.75 1.75 1.20

2 60 85 1.10 83 85 105 65
21 55 80 1.05 80 80 1.03
2% 30 55 80 55 55 90

2 30 55 80 55 35 90

3 20 45 70 45 45 83
3, 15 40 65 40

3%, 10 35 60 35 35

4 05 30 55 30 30

41, 05 30

5, 514, 6, Base 28

Clous & couverture américains, 10.00

Clous en broche galvanisée & oou-
verture:
1x2, $8.90; 11%x12, $9.80; 114x11,
$8.60; 13%x11, $8.45; 2x10, $8.40; 22
et plus long, $8.40.

Coupés, Base . . . . . .. ... 5.30
Colle:

liquide Lepage .. . . . . 831/3%

en plaque, blanche . . . .

— francaise . . , 40 —

—_ commune 20 —

en poudre, Stick Fast, 1 lb., 2.00

la douz.; 2 1bs, 385 la douz.;
baril 250 Ibs, 14.00 les 100 lbs.

Cordes:
a linge.
en chanvre, 30 pieds, 1.00; 50 pieds,
1.60 doz.
cn manille, 50 pieds, 4.00 doz.
en coton, 30 pieds, 2.00; 40 pieds,
2.50; 48 pieds, 3.00; 60 pieds, 8.75.

wmétalliques, 50 pieds, 7.00 les 1,008
pleds; 100 pieds, 6.00 les 1,00
pleds.

A chéssis . . . . . . 6, 0.62 la lh
7, 0.61 1a lb.
8 et plus gros, 0.60 ia Ib.

a lieuse:
600 pdS .. .. .t vr ve ol .. 1Y%
6650 PAS .. .. .. vt vu .. .. 18%
600 pdS .. .. .. vt ee oe oo 20%
650 pds .. .. .. .. .. .. .. 21Y

Crampons:
4 cloture polis, 5.25 les 100 pds.
—  galvanisés, 6.25 les 100 lbs.
a grillages, polis,
boite de 10 lbs., 9.15 les 100 lbs.
a grillage, galvanisés.
boite de 10 1bs., 10.05 les 100 lbs.

Cuves: 0 1 3 3
en bois. doz. 24.00 21.00 19.00 16.00
en fibre. doz. 26.76 22.90 19.00 16.30

en tole gal-

vanisée, doz. 14.80 19.84 22.95 24.64
Escabeaux:

Ordinajres . . . . . . 30c le pled

Ontario . . . . . . 400 —

Fautless . . . . . . . 48 —
Ecrou :

ordinaire carré, liste plus $1.25 les
100 lbs.

3 six pans, liste plus $1.75 les 100
100 1bs.

taraudé carré, liste plus 1.75 les 100
1bs.

4 six pans, liste plus 2.25 les 100
1bs.

Epingles a linge:
ordinaires, 2.00 la bte de 5 grosses.
4 ressort, 1.00 la grosse.

Essoreuses: Liste
de prix
Warranty 11”7 . . Doz. 115.00
Security 117 . . . . . —  105.00
Bicydle . . . ...... — 105.00
E20 « ¢ o ¢ ¢ o0 o0 — 102,00
Eureka . .. ...... —_ 64.00
New Eureka . . . . . . _ 87.00
Royal Canadian . . . —  94.00 §
Rapid . . . .. ... — 9200 |

Escompte 25%.
Etoupe goudronnée, 10.00 les 100 lba.

Etrilles . . . . . .. .. .. . 25%
Fer et acier: )
ordinaire . . . . Base ,... 400
acier 4 lisse . . . — .... 400
acier & bandage . — ..., 4.25
acier 4 ressort . . — ,... 7.10
acier & pince . . . — .... 500 §

Fers 3 cheval:

0-1 3etplus

grands

en fer léger . . . 850 8235

— moyen . ., 8.50 838

en avier x4 . . . 893 8.70

dneige. . . ... 8.75 8.50
Ficelle .
de coton, 3 plis:

enboules . ... . ... 43 la livre

encones . .. . . . , . 41 —

Fil en broche barbel§:
80 perches au rouleau. :
2x5 76 1bs 4.60 le rouleaun §
4x6 85 lbs 4.90 le rouleau |
4x4 93 lbs 5.40 le rouleaun
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3 foin .. . . 13, 5.30 les 100 1bs.
14, 5.40 les 100 lbs.
15, 5.55 les 100 lbs.

d acier, Base . . . 5.00 les 100 lbs.

il en broche ga.lvanlsée

338, R X 1
O 3. ()
P X (1
11 et ee e e e ait e o. .e 680
: 25w wp ¥iwy we BB

¢ e ew ok B ¥E s ww sy B8
W 0o 55 50 o uw 55 ya 5% 0 g TEB
ST SR 1
18 v 85 4o o 55 4% wy w0 55 0D

fonds de chaise en bois:
12 13 14 13 16 18 pouces,
13 13 14 10 18 240 chaque.

flobea :
Afenaux . . ., . . . . . 180 doz.
pour lampes,
0 caisse de 6 doz., 9.901a caisse
1 caisse de 8 doz.; 13,50 1a caisse
2 caissa des 6 doz., 10.60 1a eaisse
youpilles (Cotter pins) 823 . . 20%
irillage méoanique:
Rouleau de 50 verges.
Maillesde 3”7 Mailles de 1”
de diam. de diam,
Broche No.19 Broche No #0.
1.80 le roul. 4.00 le roul
365 — 880 —
340 — 700 —
400 — .50 —
41 — 1080 —
550 — 1360 —
050 — 400 —
770 — 1700 —
920 — 90.00 —
1050 — coses =
13.00
Liste ';ilue 109 Liste plun 10'/
Jaches:
canadiennes . . . . . . 18.00 doz

canadiennes emmianchées $1.50 —
de gargcons . . . . o 1480 —
de ménages, emmanchées 21.00 —
de bficherons . . 18.50 & 20.00 —

3 double taillant. , . . . 24.50 —

[ache-viande :

1 2 )

Universal 3.00 8.50 4.85chaque

3 o3 80
) Jewel 205 235 835 —
3 6 1

Model 215 240 333 —

35 10 13 383

Bolinder 3.30 5.00 750 1150 —

mees Coleman: chaque

No 329 .. .. .. .. .. «« .. 875

— 327 .. 750

— 321 ., 18.00

|— 307 . 9.75

imes et Ripes:

Limes Globe . , . . . . . 50/10%
— Kearney Foot . . . 50/10%
— Arcade . . . . . . 50/10%
— Diston....... 40/10%

Black Diamond . . . .

Rapes Kearney Foot . . . . 7247
—— Heller Bros. . 6215 %
achines & laver : Liste

de prix
Jubilee ., . ., .. ... . 1250
Dowswell .. . . . . .., .. 1378
Smow Ball . . . .., ... 1950

{

"Noiseless . . . . . . ... 1750
Magnet . . . ... .. .. N8
New Century A . , . .. . 1075
New Century B . . . . , . 2178
Patriot. . . . . . . .. 20.00
Champion . . . . .. ... 22.75
Connor Improved . . . . . 12.50
Beaver Power . , . . . . . 28.50
Beaver , . . . . .., ... 27.50
Canada First. . . . ... .. 20.00
Puritan , . . . ., .. .. 19.50
Home. . . . .. ... ... 20.00
Whirpool . . . . . . . .. 83.00
3 l'eau:
Bdeal . , ... .. .. . . 28,00
Connor Low Pressure . . . 29.00
Velox . . . ... .. . . . 380.00
¢lectriques :
Seaform. . . . ... .... 105.00
New Century . . . . . . . 160.00
Escompte 25%.
Munitions:
Cartouches & percussion Liste de prix
annuloire A [}
Poudre Poudre
noire sans
fumée
22 BB.Caps . . . . . 700 M
22 C.B. Capm . 5 8.00 —
22 courtes & blano pour
thédtre . . . . 6.00
22 courtes. . . . . . 10.00 10.70 —
22 longues . . . 12.00 15.00 —
22 longues & plomb . 28.00 —
22 longues “Rifle” . . . 14,00 17.50 —
22 Extra longues . . 3100 -
25 courtes . . . . . . 33.50 —
25 longues . , ... . 3800 —
33 courtes & dlano pour
thédtre . . . 1100
32 courtes , . . . . . 23.50 —_
32 longues . . . .. .. 2700 -
32 longues & plomb . . . 44.00 -_
38 courtes . . . . . . 87.50 —_
38 longues . . . . . ., 49.00 -_—
Cartouches 8 peroussion
centrale
25 Colt automatiques . 58,00 —

25/20 . . . ., . . . 5600 70.00—
32 8. &W. . .. . 88.50 43.00 —
32 Colt courtes wnuto-

matiques. . . . 80.50 -
32 Colt longues automa-

tiques . . . . . . . 42.00 =
32 8. & W. & blano pour

théatre . . . . 2200
32 Colt automatiques . 63.00 —
32/20 . . . . . . . 56.00 70.00—
38S. &W. .. ... 47.00 54.50 —
38 S. & W. A dlano pour

théitre . . . . 28.00 =
38 S. & W. & plomb , . 43.50 —
38 courtes Colt . 47.00 —
38 longues Colt . . . 51.00 —
38 Colt automatiques . 91.00 —
38/40 . . . . . . . 66.50 84.00—
44 Webley . . . . . . 58.00 —_—
4440 . . . . .. . 66.50 84.00—
44/40 & plomb . . . 60.00 —
44 IxL a plomb . 63.00 —
455 Colt . . . . . . . 84.00 —
25/35 . . 5 125.50 —
3oUSArmy... 190.00 —
30/30 . . . .. . 14450 —
303 Savage .. . . . . 144.560 —
303 British . ., . .. 190.00 —
32 Spéciales . . . 144.50 —
32/40 . . - 102.50 181.80 —
351 . ... ... 121.50 —
38 /55 . . . 12550 152.00 —
43 Mauser . . . . 138,00 -

43 Mauser 4 plomb . 140.50
/00 o o . v v oo s 125.50
45 Martini Henry . 159,50
57 Snider . . , . . , 153,00
57 Snider a& plomb . 153.00

Escompte 30, 20%.

Munition ‘Domiénion”:
Cartouches “Crown”:
Chargées & poudre noire:

30 16 13 10
1410 7350 77.00 7850 90.50 —
BB 4 SSG 78.50 83.00 84.50 96.50 —
Balles 87.50 89.00 90.50 103.50 —

“Sovereign” ou * A

Chargées & poudre sans fumée:

20 16 13 10
1 4 8SG 85.00 85.00 96.00 107,00 —
Balles 92.00 92.50 100.00 114.50 —

Escompte 30, 30%. <

Canuck,

chargées & poudre sans fumée:
Q0 16 13

12488C.. 07.50 98.50 104.50 -
Balles . . .  96.00 10000 108.50
30.20%.

Plomb de chasse :

AA et plus petit . . 14.50 par.100 lba.
AAA A 88G, extra net. .80 par 100 lbs.
28 balles, Extra net, 130 par 100 lbs.
Ylomb durci extra net,

1.50 par 100 Jbs.
Moins que 25 lbs., extra net,

50 par 100 Ibs.

Meules en grés:

11,-18; pces d'épaissear, 4.75 100 lba.

2-214 pces d'épaiss., 20 & 40 1bs., 485
100 1lbs.

2-2%, pces d,6paiss.40 & 100 lbs., 4.00
100 1bs.

Maéches
4 bois Spéelal , . . . , . 18%
Gilmour . . . ... ... net liste
Erwin . . . . . . liste plus 26%
Mephisto . . . liste plus 20%
& drilles a queue oytindrique droite,
30% et 10%.
— & queue cylindrique, 1,”

diam. 307, et 10%.

— 4 queue carrés pour le fer,
409, et 5%

— 2 queue carrée pour ie bols,
407, et 8.

Nettoie<Meuble:

0O-Cedar,4 oz., 2.40; 12 oz., 4.80; ptes,

12.00; 1, gal, 20.00; 1 gal., 28.00.
Liquide Veneer, 4 oz, 240; 12 oz,
4.80; 32 oz, 10.00; 64 oz., 1620;

128 oz, 28.00.
Outils de ferme:
Grattes, rateaux . . . . .. 650 107
Papier d’emballage :
1 Manille , . . . . . 11.00 100 lbs
B = & o o s e e e 9.00 100 1bs
Fibre . . . . . . 10.50 100 1bs
Kraft . . . . .. .. 13.00 100 Ibs
Pelles :

@ terre et A rigolle,carrées ou rondes,
Black Cat . . . . . . ., doz. 1560
M . e e o s o o = u”
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Ods .. ... e e e e .. — 1628
Bulldug . . . — 1885
Jones . . — 18,835

a sable Black Cat:

2 3 4 5 6 8
15.60 15.95 16.30 16.65 17.00 17.70
4 mouleur Bull Dog polies

doz. . . . o o o o o 1985
Pica :

5/6 6,71 7/8 lba.

A terre , 11.50 12.50 13.50doz.

4 roc . . 1150 12.50 13.50doz.

Piéges 3 gibier:

(Fabrication Oneida Community.)
Victor:

0 1 1, 2 8 4

2.25 2.65 4.00 5.50 9.00 11.25
Jump:

3.00 3.50 525 8.40 1135 13.20
H._N.

425 5.00 7.60 10.60 14.15 16.65
New House:

7.50 11.35 16.75 22.35 26.3%

. 10.50 100 Ibs.
Fiton vis et crochets en broche, 8214%

Planches & laver:

Pinces_leviers . ,

Household . . . . . . . . . 6.0
Waverley . . . . . . . . . 650
TwoinOne. , ... .. . 6.50
Three in One . . ., . . . . 650
Twin Beaver . . . . . . . 730
Surprise . . . . . .. .. 5.25
Competitor Globe . . . . . . 6.15
Enameled Queen . . . . . . . 9.50
Supreme Zine . . . . . . . 6.50
Vitre . . . . . . .. .+« 878
Pointes & vitre, la livre . 0.22
Rivets :
de ferblantier . . . 31%%
4 voiture . . . . . . . .. 371%,%
en laiton . . . . . e e e 2T%%
Rondelles:
enlaiton . ... ... liste plus 1'%
en fer .. . . . ... ... 509
Réservoirs & eau thaude:
80 gallons, ordinaires , . 13.00
30 gallons, extra forts . ., . 16.50
Tondeuses Liste
pour chevaux Stewart de prix
Nol ., ....0¢¢as0 0. 1300
NO2 . oo o0 oo S o 18.00
pour moutons:

NoB8. .. .. ¢ 18.00
No 9 ... oo oo oo 22.00
Moins 25%.

Toile moustiquaire:
100 pleds carrés . . . . . . 8.0
Toitures er rouleaux:

Dardeaux multiples “Everlastic”
(Quatre dans un) le carré . $6.50

Bardeaux simples “Everlastic”
8”x12%"”, le carré ., . . . . . $7.65

(En rouleaux de 36 pouces de large,
contenant 108 pieds carrés. Chaque
rouleau contient les clous, le ci-
ment et le mode d'emploi 3 lex-
ception de {a toiture goudroanée).

Everlastic, 1 pli. . . . . ... $2.10
Everlastic, 2 plis. . . . . .. . 2350
Everlastic, 3 plis. . . . . . . 295
Panamoid, 1pli. . . .. ... . 190
Panamoid, 2 plis. . .. ... . 238

e ooe e 378

Panamoid, 3 plis. . . .

Surface de Mica:

Mica Lastic:

1 pli, le rouleau . . . . . . 225

2 plis, le rouleau . . . . . .. 2.65

3 plis, le roulean . . . . . ., 3.10
Toiture Amazon extra lourde , 4.75
Everlastic, (surface ardoise)

rouge ou vert. . . . , . . . 3.50
Toiture goudronnée “Red Star”

2plis. . ... 2.13
Toiture goudronnée "Red Star"

3plis. . ....... 2.58

Neponset Parold.

(Surface grise unie).

Neponnet Paroid . « +« . . 820
“ épals . . . . 380

“ “  extra épals . 4.40

“  enduit d'un seul cOt§ 9.55

(Surface ardoise).

Rouge ou vert (108’ x 36”) . . 4.00
Rouge ou vert (116’ x 18”) . . 4.50

Marque Canadienne.

(fini caoutchouc gris).
ipi...... .o 2.40
Splis . ... wue s 2.75
8 plis (rouleaux de 108 pieds

carrés seulement) . . . . B3.10

Santite (surface sabléo)

O 5 3.20
2plis . . v vt 3.55
3 plis (ronleaux de 108 pieds

carrés seulement) . . . ., . 2.90

Papiers pour construction:

le roulean
Neponset noir 36"x500" . . . . . 8.90
Nepouset enduit 36”x500° . 8.40
Neponset feutre 2 l’éprenve de

gel e, 36"x200" . , . . 4.40

Feutre asphalte Neponset:

10 1bs 400 pieds carrés . . . . 2.50
15 lbs 400 pieds carrés . . . . B8.75
25 lbs 200 pieds carrés . 8.18

Peintures:

Neponset moir . . . . . on 105
Neponset rouge ou brun . * 1.65
Neponset vert . . . . . . - 8.20
Noir canadien . ., .. . " 0.90
Ciment Neponset:

Gallon (10 1bg) . . . . . . 110
Pinte (2% 1bs) . . . . . ... 0.30
Chopine (1% lbs) . . ... .. 0.15

Ciment plastique.

Gallon (101bs) . . . .. . .. 1.10

Composé asphalte:

Marque Canadicnue, le gallon. 0.30
Enduit & toiture. !e gallon . 0.90

f.o.b. usine |IIamilton, Ont. Termes:

2 pour cent 10 jours, ou 30 jours net.

Papiers:
Papier & lambris blanc,

Marque Imperial, les 100 lbs . $7.75
Papier 4 lambris gris, .
Margue Imperial, les 100 lbs . $5.75

Rouleau de 400 nieds.

Fibre séche, No 1, Anchor. . $1.45

Fibre sdche, No 2, Anchor. 0.95
Kihre goudronnée, No 1,

° Anchor. . . ......... 1.65
Fibre goudronnee, No 2

ANCHOT., « v o 5 o o w5 6 s o 1.25

Fibre surprise. . . . . . . . 1.06

-

Fibre “Stag”. . . . . . . . .
Feutre goudronné,

7, 10 et 16 onces, le quintal. 535
Feutre goudronné, 8pécifica-

tion Barrett. le rouleau . . 38.55
Feutre a tapis. 16, 20 et 24

Onces, le quintal. , . . . . 6.50
Feuilles “pailles” goudronnées %

pesantes le qqlntal ..... 4.76
Feullles “paille”” sdches

tes, le quintal . . . . . 456

Fibre d’épinetre, 86" et 78", 10

quintal . 8.7

...... « o e

Produits pour toitures :

Euduit - liquide * Everlastic”
pour taniture en barils le gal-
lon. . ... o 0w e o 070
Par lots de. 8 et 10 gal]onl . 083
Boites d’un gallon, douz. . 10.50
Coaltar (raffiné), e baril . . 10.2d
Coaltar (brut),.le baril. . . . 9.00
F.o.b. Toronto et Montréal.

Ciment & raccommodage ‘Elastigum”
Plastique
Barils d'environ 600 Ilbs, la
livre - . . 5 v
14 baril denvlron 800 1bs, la
YIS . o o0 o s .
Barillets d’environ 100 lbl,
lalivce . ... .. ..
Barillets d’environ 25 lbs, la
livre . . . e
Barfllets &environ § lbq (12
dlacaisse), . . ... ..
Boites de 1 Ib (2 douz. &
la caisse) la caisse . . .

0.081,
0.00
0.00Y,
011y
9.50
850

Ciment & raccommodage “Elastigum”
Liquide
Barils d'environ 40 gallons, le
gallon. . . ... .. . 085
l,g bnri]s d’environ 25 g‘allons,
e gallon. . . . .
Bldons de 5. gallons, Ie g&llon
Bidons d’un gallon (1 douz. &
la caisse) la caisse.

1.00
. 12.00

Ciment liquide ‘“Everlastic” pour toitqre

Barils d’euviron 40 gallons, le
gallon. . . ., . ..

1% barils d’environ 25 gallons,
le gallon. . . . ... ...

Bidons de 5 gallons, le gallon.

Bidons d’un gallon (1 douz. &
la caisse) la caisse. . . . .

Boites d'une chopine (2 douz.
4 la caisse) la caisse. . . .

0.70

0.78
0.85

10.50
3.00

Huile 3 mouches “Creonoid”

Baril d’environ 40 gallons, le
gallon . . . .. ..

14 baril d’environ 25 gallons, le
gallon . . . . ... ....
Bidons de 5 et 10 gallons, le
gallon . . . . ...
Récipients de 1 g'aI]on (1'
douz. 3 la caisse) la caisse

Récipients de 1 gallon (% douz.
a a caisse) la caisse .

Récipients de % gallon (1 douz
8 la caisse) la caisse . . .

Peinture é&lastique “Everjet”:
* 1

0.63
0.70
0.80
13.00
7.00
2.00

Baril d’environ 40 gallons, le
gallon. . . ... .

14 baril d’environ 25 gallanu, le
gallon. . . . ... .....
Bidons de 5 et 10 gallonl. le
gallon. . . . . . !
Récipients de 1 ga.]lon ( 1
douz. & la caisse) la caisse. 12.00

0.95
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LE NETTOYEUR ELECTRIQUE “AIR.WAY”

La National Electric Heating Company a le plaisir d’offrir au
commerce canadien le célébre nettoyeur électrique “Air-Way”.
Le nettoyeur “Air-Way” est bon pour votre commerce, parce
qu’il est rempli d’arguments de vente excptionnellement con-
vaincants. Le manche creux & succion le rend assez léger pour
étre facilement soulevé et appliqué sur les tentures, moulures,
les bords élevés, etc. Il n'est pas besoin de l'arréter pour y
ajuster les divers accessoires utiles fournis avec le “Air-Way”.
Le joint universel qui rend le manche aussi flexible que le poi-
gnet humain; le sac a poussiére hygiénique en papier qui peut
étre brilé ou jeté; l'indicateur de poussiére transparent et
beaucoup d’autres avantages concluent la vente pour vous.
Nous offrons des brochures, pamphlets, electros et autres
aides publicitaires aux détaillants. La National Electric Heat-
ing Company, Limited, est préte a soutenir le marchand qui
tient le nettoyeur électrique “Air-Way” avec la méme réelle
coopération qui. a toujours été notre objet constant dans le
passé.

Demandez les prospectus qui vous feront connaitre les points
exceptionnellement intéressants de supériorité de cette excel-
lente machine.

NATIONAL ELECTRIC HEATING CO., LIMITED
544-548 RUE QUEEN EST, TORONTO, CANADA

112 Rue Crescent, 702 Edifice Confederation Life, 627 Bloc Vancouver,
MONTREAL. WINNIPEG. VANCOUVER, C.B.

Tubes Sdns. Joints: | o

De petites dimensions et calibres légers de forme ronde et fantaisie, en
bronze, cuivre, métal blanc et métaux précieux.

Soudure d’Argent:

De toutes dimensions et de toutes formes pour tous les usages.

&

DIVISION DES LAMINOIRS

The GOLDSTEIN MANUFACTURING COMPANY, Limited
176-178-180- Rue JOHN, = :: i TORONTO, C’ANADA

Agent: ALEXANDER GIBB; :: 3, Rue St-Nicolas, Montreal, P.Q.

En &crivant aux annonceurs, si vous mentionnez le “Prix Courant”, vous vous assurez un meilleur service.
e, €
W
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Coaltar (raffin) le pari’, . . 1025 -

Coaltar (brut) le baril. ., . . 9.00
Téles galvanisfes:

Apollo . . . .. 1054 12.00 100 lbs.
A ; 1150 —
zo 1100 —
24 10765 —
Fleur de lis . 28 183.00 —
26 1.7 —
Tire-Fond (coach screw) . . . . 35%
Tuyau en fer:
Noir Galvanisé
Ya 6.60 8.60 100 pleds
Y 4.89 6.99
3% 4.89 6.99
1% 6.60 8.03
% 7.99  10.06
1 1126  14.82

11 1699  20.13
115 1911 24.06

Frrrrrrrrrnld

2 2512  82.38
2% 40.66 65119
3 63.17  66.64
314 67.62  84.18
4 8112  59.79

Tuyau de plomb:

jusqu'd 2 pees . . . . 100 Ibs 12.50

2 pces 4 8 pces . . . . 13.50
Sples . ..... .. — 1450
de renvois, 1,42 ... — 13.50
en longueur, 24 4 . . — 13.50
Vadrouilles
1 3 13

0-Cedar . . 16.00 16.00 10.00 doz.
Liquide Veneer:

Senior . . . . . . « . « 30.00doz
Junfor . . . . ... . . 14.00doz

Verre 3 vitre
Simple Double

25 pces 5.28 7.87

26 &4 40 — 6.71 10.03

41 4 50 — 7.67 11.04

51 & 60 — 8.16 11.52

61 4 70 — 11.99

71 4 80 — 12.96

81 & 85 — 16.31

86 4 90 — 17.52

01 4 94 — 17.85
Vert de Paris: la livre
Cartons de 1, livre , . . . . . 0.52
— 1livre . . . . . 050
— olivre . . . . . .. 0.5¢4
Boites ferblanc, 1 livre . . . . 0.52
— — 25 1ivres . . . 048

50 livres , . . 046
— — 250 livres . . .. 0.44}

Barils de 600 livres . . . . 0.44
Vis & bois :
en fer, téte plate . . . . . 721%
téte ronde . . . . . . . . 70%
en laiton, téte plate . . . . 60%
téte ronde . . .. . . . . . 5T
Zino:

En feuilles, No 9, 100 lbs. . 15.00

PEINTURE
Mercredi, 13 avril 1921.

Le marché de la peinture est encore

marqué cette semaine par une réduc-
tion des cours de I'huile de lin et de la
térébenthine. La demande pour ces
deux produits est- faible, dit-on, pour la
saison. Le blanc de plomb & Phuile et
le mastic restent sans changement et

l'on g'attend a ce qu'ils maintiennent .

leur prix tout le’ temps ‘de la demande
du printemps. Le shellac reste égale-
ment 3 son dernier cours réduit. Le
verre A vitre est toujours dans une si-

tuation incertaine avec une légére aug-

mentation de la demande. Les pein-

. tures préparées et les vernis continuent

a montrer un regain d'activité et un
bon volume d'affaires est encore fait
parmi les ordres par la malle ou ur-
gents.

L'HUILE DE LIN BAISSE ENCORE

Comme suite & une baisse du marché
du lin vers la fin de la semaine der-
niére, I'huile de lin enregistre un nou-
veau déclin et est maintenant cotée a
84 cents pour I'huile brute et 86 cents
pour I'huile bouillie en lots d'un baril.
Une tendance un peu plus ferme s’est
manifestée ces jours-ci & I’encontre de la
récente baisse du lin, mais le marché
n'est nullement stable. La demande
d’huile est rapportée par quelques
broyeurs comme ayant subi une aug-
mentation notable tandis que d’autres
déclarent que I'amélioration n'est que
graduelle.

Nous cotons:—

Huile Brute Gallon Imp.

1A 20barlls . ¢ ¢« ¢ v ¢ o o 0.84

3adbarils . . . ... ... oo
Huile bouillie:

1a2barils . .. ... ... 0.86

34d44barils . . . .. ... ciieen

En raison des fluctuations du mar-
ché de la graine, les jobbers, en gé-
néral, ne donnent pas de cotations.
LA TEREBENTHINE ‘A UNE TEN-

DANCE PLUS FACILE

Il y a eu une nouvelle réduction de
la térébenthine qui la porte maintenant
a 92 cents le gallon en lots d’un baril.
Sur place il n'y a que peu de demande
en vue, bien que nous soyons bien dans
la saison ol les achats devraient com-
mencer.

Nous cotons:—

Térébenthine Gallon Imp.
Par baril simple . . . . . . . 092
Par petits lots . . . . . . . . 0.94

Emballage en sus.

LE BLANC DE PLOMB RESTE FERME

Blanc de plomb—Le blanc de plomb
reste ferme au cours coté dernidrement
qui comportait une diminution de $2.00
par tonne, et semble devoir rester quel-
que temps 3 ce niveau.

BLANC DE PLOMB
(Moulu dans I'huile)

De Moins

138 dune

tonnes tonne

Gliddens . . . . . . . . 14.50 $14.85
Anchor. pur . . . . . . 1450, , 14.85
Cropn Diamond . . . . 14, 500 14.85
Crown, pur. . . ., . . . 14501485

O.P.W. Dec. pur . . . . 1450 1485
Fléphant, véritable. . . 14.50 14.85
Red Seal . . . .. ... 14,50 14.85
Decorators, pur . . . . 1450 14.85

Vol. XXXIV—No 15

0. W. anglais . . . . . 1450 148}
(‘-Ner\Seal ...... . 14,50 14.85
Moore, pur . . . . . .. 14.50 14.85
lamsay, pur . . . . . . 1450 14.85
Produits de “The Steel Co. of Canada, Ltd".
Tiger, pur . . . . .. . 1450 1485

Decorators, spécial . . . ..... 12.00
Maple Leaf, spécial . . . . ... 10.00
F.ob. Montréal 2% 15 jours.

WESTERN

ASSURANCE CO.

Fendée en 1851

Asurances oomntre incendle, Assurances
Maritimes, a’AIto-obllu. econtre I'Hix-
plosion, IM Désorganisation

ACTIF, au—dell de. . $8,300,000.00

Bureau Principal: TORONTO

W. A, MEIKLE

CE N’EST QU’UN CROCHET
A PULPE

Mais c'est le petit outil
dont la vente est la meil-
leure que vous ayez ja-
mais vue. Ne pése que 21
onces. Forgé d’une seule
piéce en acier au creuset.
Manche en bois dur et ex-
actement de la forme qui
convient. '

Si vous vendez des ac-
cessoires pour les hommes
qui s’occupent de la pulpe,
pensez-y,

SE DETAILLE A $1.25.

Canadian-Warren Axe &
Tool Co.

ST. CATHARINES. ONT.
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Faites-en une commande d'essai aujourd'hui.

GHAMBERLAIN MEDICINE COMPANY

TORONTO.

REMEDE CHAMBERLAI

CONTRE LA
TOUX

BISCUITS

Aujourd’hui, les biscuits sont plus populaires que jamais,
et il vous sera plus avantageux et profitable de tenir tou-
jours en mains un bon assortiment de nos lignes.

Nous attirons spécialement votre attention sur la qualité
de nos BISCUITS “SODA" qui fant plus que de fournir
une SATISFACTION ORDINAIRE, et il sera avantageux
pour tous les marchands qui vendent des articles de bonne
qualité, de tenir nos lignes.

Nous faisons des affaires dans la Province de Québec
depuis trente-cing ans et nous avons acquis la réputation
de fournir des produits qui donnent satisfaction.

Nous ne cherchons pas & faire des lignes bon marché,
nous vendons des produits de qualité 2 des prix raison-
nables.

Nos voyageurs visitent tous les endroits de la Province
et si nous n'avons pas encore I'avantage de vous compter
parmi nos clients, adressez-nous une carte et notre voya-
geur se fera un plaisir de vous voir avec une ligne complate
d'échantillons.

Votre stock ne saurait &tre complet, si vous ne tenez pas
un bon assortiment de nos principales lignes de BISCUITS.

DEMANDEZ NOTRE LISTE DE PRIX

THE MONTREAL BISCUIT CO.

Mmuhctumrs iu'heults et Conﬂserle' (1)
- MONTREAL

|

Les Remédes de Mathien ont
ree prouvé leur efficacité

Le sirop de Mathieu au goudron
et & I'huile de fole de morue de-
vrait étre recommandé 4 vos clients
pendant la saison du printemps
pour les rhumes, refroidissements,
etc. C'est un remdde facile et
constant contre I'Influenza, la
Grippe, etc.,, et en méme temps il
a un effet tonique excellent sur
l'organisme.

Les Poudres Nervines de Mathieu
sont excellentes pour la nervosité,
les fidvres, la névralgie, les maux
de téte, etc... et ne devralent pas
étre oubliées dans votre stock.

Essayez de les vendre une fois
et vous les tiendrez ensuite tou-
jours en stock.

Commandez-en une provision
aujourd’hui.

POUDRES NERVINES —]
De MATHIEU

PwlasBdeeMedNMﬂga

ﬂd
Une Wlogus ot quigues povirm cove
!-N-‘bh.

LA COMPAGNIE J. L. MATHIEU
. SHERBROOKE P. Q.

En Scrivant aux annonceurs, si vous mentionnez le “Prix Courant”, vous vous assurez un meilleur service.

107

TABLETTES CHAMBERLAIN

CELA PAIE DE POUSSER
Les Remedes de famille Chamberlain

Le reméde contre le rhume de Chamberlain et les tablettes
pour I'estomac et le foie sont deux remedes populaxres dont les pro-
priétés curatives ont acquis une réputation d'un océan’ a l'autre.
Avec les autres remedes de la famille Chamberlain, ils offrent aux -
épiciers une proposition de vente excessivement profitable. Ecrivez

pour avoir la brochure avec liste de prix des REMEDES CHAMBER-
LAIN. Cela paie de les mettre en stock. IIs sont de bonne vente.
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PRODUITS DE QUALITE

Eau de Vichy. Conserves alimentaires

Les marchandises importées de France que nous offrons au.commerce de détail jouissent
au Canada d’une réputation qui en facilite le rapide écoulement ,parce que ces produits de qualité
toujours uniforme donnent la plus grande satisfaction au consommateur au double point de vue

e la qualité et du prix.

PETITS POIS “SOLEIL”

La marque favorite au Canada depuis prés d'un quart
de siécle. Elle n'a pas besoin de recommandation,
parce que tout le monde connait et apprécie ces déli-
cieux petits pols, frais, tendres, succulents. Qualités:
Sur-Extra Fins, Extra-Fins, Trés Fins, Fins, Mi-Fins.
Moyens Nos 1, 2, 3. Cette marque est annoncée dans
tous ¢les journaux hebdomadaires de la Province de
Québec.

CHAMPIGNONS FEYRET & PINSAN, PREIGNAC-
BORDEAUX, FRANCE,

Un produit soigné, un légume apprécié et qui figure
avec honneur sur les tables les mieux servies. Quali-

tés: Champignons Gallipédes, Choix, ler choix, Extra,
Sur-Extra. Donne un meilleur profit que n'importe
quellg autre marque.

PATES DE FOIE GRAS, FEYRET & PINSAN.

Le Paté de Foie Gras est un des meilleurs plats cui-
sinés, préts 4 servir — qui font les délices du consom-
mateur et attirent au marchand une client&le choisie.
Cette marque jouit d’'une grande faveur, et se vend &
des prix modérés.

EAU DE VICHY DES SOURCES. DU CHATEAU
ROBERT A ST-YORRE.
Dont la réputation n’est plus & faire.

VICHY LIMONADE AU CITRON: “LA SAVOUREUSE”

Ces marchandises de qualité supérieure ne sont pas plus chéres que les marchandises ordinaires.

POUR INFORMATIONS ET COTATIONS, ADRESSEZ-VOUS A

LAPORTE, MARTIN,

Distributeurs en gros.

584 Rue St-Paul Ouest: Montréal. -

LIMITEE

TéL. Main 3766.

= —

1l y a quatre mois
les thés ont baissé et SALADA a

réduit ses prix de 15 cents par livre

vous avez pu retourner tout le
SALADA vert ou'noir que vous
aviez en stock et de cette facon
vous n’avez subi aucune perte lors-
que la baisse est venue.

Avez-vous été capable de retour-
ner votre thé Japon ou votre thé
Noir en vrac ou avez-vous di sup-
porter la perte?

THE SALADA TEA COMPANY OF CANADA, LIMITED

I

’ = Is o
En &crivant aux annongeurs, si vous mentionnez le “Prix Courant”, vous vous assurez un meilleur service.
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VENDELZ LE RIZ

O¢10)e

Pour REMPLACER les POMMES de TERRE

Un grand nombre de per-
R'—“ sonnes ont remplacé les

setonaa/oei.. Ll pommes de terre par le Riz
3 W v f"l'—'m//} “Oriole” et le préférent —
= Z parce qu'elles le trouvent plus
¥ O‘)NT RO), ' nutritif et plus econo.mique.
: ¥ MiLLs 4( ; En annoncant aupréds du

public, nous faisons valoir

i 9 i
Or, O’e les mérites du Riz “Oriole” et
\ chE nous créons ainsi pour ce

produit une forte demande.
w :
. gﬂ'.',’f',_"}_"“fm"}l_ﬂ".g; Veuilléz vous constituer
L\w’i’.’.“.‘.‘.’.ﬁ.‘.’,‘m-"ﬁf‘ ,J un stock de riz “Oriole” afin
ow Ro‘s;t-:t‘) _— d’étre en mesure de remplir

MONTREAL les commandes que vous re-
cevrez.

=

7!

4 Se vend en sacs de 5 1bs.

Mount Royal Milling & Mfg. Co.,
Limited

D. W. ROSS Co’y, Agents, MONTREAL, P. Q.

UNE*
CAMPAGNE
I’ANNONCES
DANS LES
JOURNAUX
QUOTIDIENS
SUR LES
FEVES
CUITES AU
FOUR

HEINZ

L attention du public est en éveil.

Tirez-en profit.
[ Par I'étalage de vitrine
1'étalage sur comptoir
la coopération du représentant.

La qualité vous assure
UNE DEMANDE CONSTANTE,

Le Prix établl an détail vous assure .
UN POURCENTAGE DE PROFIT EXCELLENT,

FAITES EN CANADA, PAR DES CANADIENS
' “- J- HE'"Z co-, LBACb;lNNAGDTAo.N'

10 Place d’Youville, Montréal

DEPUIS-DE NOMBREUSES ANNEES

Ces lignes ont
conquis de plus
en plus la faveur
des fermiers de la
Province de Qué-
bec. La‘ bonne
qualité et les mé-
thodes honnétes
sont les causes de
succeés qu’ont ob-
tenu nos centai-
nes de détaillants.
Vous aussi, vous
trouverez votre
association avec
nous tout aussi
profitable et tout
aussi agréable.
Cléture “CANADIAN?”
Cloture “AMERICAN”
Broche No 9, Pleine Jauge
Poteaux d’acier “AMERICAN” galvanisé.
Pas besoin de crampons ni de pinces.
Cloture a Pelouse et Poulailler,

Barriéres.
Broche Ondulée — Broche Barbelée — Crampons.

Ecrivez pour avoir le catajogue

THE CANADIAN STEEL & WIRE Co. Ltd.

HAMILTON, ONT.

./‘_/' =

o

S
CAng

7y =

En écrivant aux annonceurs, si vous mentionnez lo “Prix Courant”, vous vous assurez un meilleur service, -

RESERVOIRS A GAZOLINE

Pour emmagasinage souterrain de la (AVOOAMII -n)-udt-

gazoline. Un réservoir de haute qualité
compldtement goudéd A& I'a-
cler, ce qui le rend pratique-
ment d'une wssule pldoe.
Peint & 'extériour avec de Ia
peinture noire anti-rouille et
A4 I'épreuve de I'acide. Ils
sont pratiquement & I'épreu-
ve de la rouille et des matie-
res corrosives. Ils sont faits
par des ouvriers experts.
Nos résrvoirs sont fabriqués
; conformément aux exigences
du National Board of FKir~ Underwriters.

Avant de laisser nos usines {ls sont tous éprouvés sous pression
d'alr par un surintendant compétent, et sont ensuite encaissés et expé-
diés pour que vous les receviez en bonne condition. Nous croyons
que nos prix vous intéresseront car lls sont trés ralsonnables. Rien do
mieux pour emmagasiner de la gazoline. Toutes dimensions faites sur
ecommande. ‘Ligne compldte de pompes mesurant automatiquement.

Ecrives pour brochure.

THE STEEL TROUGH & MACHINE CO., LIMITED

SI1 VOUS EPROUVEZ QUELQUE EMBARRAS
DANS VOS AGHATS

CONSULTEZ

LES ANNONCES DU
PRIX COURANT

ET ECRIVEZ AUX ANNONCEURS
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60 ANS DE SERVICES
au Commerce, 3 I'Industrie et & ’Epargne.

La conflance do I o ot I'sugmentation eonstante de
sous ont permis de nf. su commerce ot A l'h‘uulo.
financler nécessaire au développement de toute

hm
des bases séricuses ot de contribuer alnel A Ia

géaérale du

m sccueillons avec plaisir les comptes des marchands, iadustriels
ot commergants, qui spprécieront les svantages et I'orgaaisation de

La plus vieille Banque Canadienne-Francaise,
LA BANQUE NATIONALE

— Fondée en 1800 —
BUREAU CENTRAL: QUEBEC, QUE.
326 Buccursales et Agences au Canada.
Actif: plus de $72,000,000.00.-
CORRESPONDANTS DANS LE MONDE ENTIER.

FEUTRE ET PAPIER

NIMPORTE QUELLE QUANTITE
Toitures Goudronnées (Roofing) prétes A poser,
3 ot 3. Paplers de Construction Feutre A Dou-
bler ot A Tapisser, Produits de Goudron, Papier
& Tapisser et A imprimer, Papier d’'Emballage
Brun et Manille, Toitures en Caoutchouc
“Favorite” et “Capitol”.

Fabricants du Feutre Goudronné
“BLACK DIAMOND”

ALEX. McARTHUR & CO., Limited
Bureaux et Entrepits: 82 rue MoGill, MONTREAL
Manufacture de Feutre pour Toiture:

Rues Moreau et F'orlyt.h MONTREAL
Ilonlln 4 Papler: - - JOLIBTTE, P. Q.

BANQUE PROVINCIALE

DU CANADA

—

CAPITAL AUTORISE .. .. ee ee 1o es oo § 5,000,000.00
CAPITAL PAYE ET mmm ce se es e ee 4,300,600.00

ACTIF TOTAL: su-deld do .. 40,000,000.00

119 Succursales dans les Provinces de Québec, Ontario, Neuveau-
Brunswick et de I'lle du Prince-Bdouard.

—
CONBBIL D’ADMINISTRATION

Président: Honorable 8ir HORMISDAS LAPORTE C.P., & Ia
maison Laporte-Martin limitée, administrateur du Crédit
Foncler Franco-Canadien.

Vioce-Président: W.-F. CAREBLEY,

Vice-Président: TANCREDE BIENVENU, administrateur Lake
of the Woods Milling Co., limited.

M. G.-M. BOSWORTH, président de la “Canadian Pacifie Ocean
Bervices Limited.”

Honorable NEMBESE GARNBAU, C.L., ex-ministre de I'agricul-
ture Conseiller Législatit de Quboo. président de la Clo 8¢
Pulpe de Chicoutimi,

M. L.-J.-O. BEAUCHEMIN, pruldont de 1a Libratrie Besuche-
min limitée.

M. M. CHEVALIER, directeur général Crédit Foncler Franoo-
Canadien.

BUREBAU DB CONTROLE
(Commissaires-oenseurs)

Président: I'honorable sir ALEXANDRE LACOSTR, C.R., ex-
juge en chef de la Cour du Bane du Rol

Vice-Président: L'honorable N. PERODEAU, N.P., Ministre sans
portefeuille duns le gouvernement de Québec, administrateur
‘Montrea]l Light, Heat & Power Consolidated™,

M. 8.-J.-B. ROLLAND, président de la Cle & Plplu' Rolland.

BURBAU-CHEPF
M. Tancrdde
Directeur-général.
M J.-A. TURCOT, M. M. LAROSE,
Secrétalre. Inspecteur en chet,
M. C.-A. ROY,
Chef ‘Bureau des Crédits”™.
Auditeurs représentant les Actionnaires
M. ALEX. DRSMARTEAU, Montéral, M. J.-A. LARUR, Quédec.

Augmentez vos profits

Les détaillants qui ne veulent pas se contenter de
changer leur argent de poche, mais veulent faire des
profits intéressants sur la vente des phonographes,
feromnt bien de se renseigner sur nos instruments,

MODELE A, moteur Meissel-
bach No 14, 2 ressorts jouant 4
disques sans &tre remonté, cornet
bols,

MODELE B, moteur Russell, 2
ressorts, Jjouant 6§ disques sans

8tre remonté; dessous de table en
métal,

MODELE C, moteur Melssel-
bach No 16, 2 ressorts, jouant 6
disques sans &tre remonté.

MODELE D, moteur Melssel-
bach No 16, jouant § disques
sans &tre remonté.

Ces instruments sont de belle apparence — 3 & 5
placages de bois de qualité. Moteur et instrument
garantis pour un an. Tomalité merveilleuse.

Nous seroms heureux de fournir notre liste de prix
sur demande.

Gingras Piano & Gramophonpes Ltée,
2079 rue St-Hubert, MONTREAL. '

Incorporée en 1855

Capital et fonds de Réserve
$9,000,000.

Plus de 130 Succursales.

LA
BANQUE
MOLSONS

Le voyageur sage me porte pas sur sa
personne de forts montants d’argent. Il se
sert plutot des “Lettres de Crédit” bonnes
par tout le monde. Le gérant de la Banque
Molsons se fera un plaisir de vous rensei-
gner a ce sujet.

EDWARD C. PRATT, Gérant-Général,

En &crivant aux annonceurs, si vous mentionnez le “Prix Courant”, vous vous assurez un meilleur service.
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LA VENTE AU COMPTANT
ET LA COMPTABILITE
DES MENAGERES

Il appartient au marchand de
supprimer impitoyablement
le systéme du crédit.

Il est incontestable que le paie-
ment au comptant de toutes mar-
chandises ne peut qu’avoir deg con-
séquences heureuses pour les famil-
les qui seront obligées par le fait
méme de limiter leur consomma-
tion & leur gain, plutét que de
s'endetter et de ge rendre esclaves
du marchand. La vente au comp-
tant est sans contredit de nature a
introduire e bon ordre dans la
comptabilité des ménagéres.

Il y a sans doute des circonstan-
ces incontrolables qui justifient
certains achats faits & crédit. Le
salaire que l'on gagne me permet
" pad, par exemple, de e’habiller con-
venablement. On va chez le mar-
chand qui fait une spécialité de
vendre 4 termes moyennant un mi-
' nime dépdt, et alors on ee procure
ce qui est de nébcessité absolue et
qu'on ne pourrait se procurer sans

Nous ne prétendons pas, en par-
lant de paiement au comptant,
qu’il faille tomber dans l’extréme.
Cependant, pour ce qui a trait
aux achats faits & crédit pour les
manchandises d‘absolue nécessité,
mous croyons quun trop grand
nombre abusent de ce moyen fa-
cile qu’offre le 1nagasin de ce gen-
re. Nous admettons que larticle
est nécessaire, mais ne pourrait-il
pas étre plug modeste? Parce qu’on
a la liberté de ne débourser qu'un
dollar par semaine, est-ce une rai-
son suffisante pour se charger d’u-
ne detbe qui est loin d’étre propor-
tionnée au revenu?

Mais le point sur lequel nous
voulons attirer I'attention de nos
lecteurs, c’est 1a malheureuse ha-
bitude, — nous pourrions dire,
mauvaise manie — de certaines de
nos familles d’ouvrir un compte
chez P’épicier du coin.

Tout d’abord, est-ce qu’on réflé-
chit bien qu’en somme on n’est
pas plus avancd qu’au début?

Je suppose qu’au commence-
ment de la semaine jinaugure le
fameux systéme de crédit.

La semaine finie, lorsque mon
sa'la_ire sera entre mes mains, je de-
vral payer le marchand pour avoir
le droit d’acheter la semaine sui-
vante, selon le méme procédé, Et
il en sera ainsi toutes les semaines,
Alors pourquoi ne pas devancer
ceg pu}iementé hebdomadaires, et
supprimer ainsi le modg de crédit ?

Ne s’apercoit-on pas que cette
marie d’acheter A crédit conduit
facilement & des abus? Que de cho-
ses la ménagére ne voudrait pas
acheter &'il lui fallait payer comp-
tant. Mais c’est i facile de faire
inscrire le nom et le prix de la
marchandise que le caprice du mo-
ment nous fait désirer! Il y a tel-
les ou telles conserveg dont elle
pourrait bien se passer, telles ou
telles primeurs qui coltent leg
yeux de la téte, etc., etc., mais
cela ne fait rien; son mari eppor-
tera bientdt tel montant d’argent.
Et Pon ne songe pas qu’une fois
la note du marchand soustraite du
salaire il restera bien peu d’argent
pour payer le loyer, la lumiére, le
gaz, les taxes, les vétements, etc.,
ete. Il est incontestable, encore une
fois, que le mode de crédit, en aug-
mentant insensiblement mais sfi-
rement nos dettes est une plaie
qu’il importe de guérir au plug tot.

Nous savons bien que le mar-
chand qui favorise ce mode de
vente, agit toujours 4 contrecoeur.
Les pertes inévitables qu’il subit le
mettent bien souvent dans une im-
passe plutot difficile. En plus, il
pe faut pas oubllier ique si ses
clients, & cause de forces majeures,
sont dans 1’obligation de retander
leurs paiements, lui me peut se
prévaloir des mémes raisons vis-a-
vis du marchand de gros. Ou il lui
faut payer ou il fermera ses portes.
Sans doute qu’avant d’en arriver a
cette derniére extrémité, il em-
ploira tous les moyens possibles
pour rentrer dans ges fonds. C’est
aingi qu’il aura recours au collec-
teur & qui il promettra un pour-
centage substantiel.

Sans compter la perte que ce
pourcentage lui fera éprouver,
il aura en outre 4 déduire les di-
verses dettes des clients que le col.
lecteur ne pourra pag atteindre.
Ajoutez & ces pertes [Panimosité
que le procédé de collection ne
manquera pag de créer.

Combien de fois n’avonsénous
pag entendu dire par certains mar-

s e 2 7

chands: Telle ou telle personme
¢tait autrefois mon meilleur client.
Aujourd’hui il ne met plus les
pieds dans mon magasin. D’un
ami peut-étre, le systéme de crédit
cn a fait un ennemi.

Done, & tous points de vue il
est bon d’abolir le crédit et d’éta-
blir le mode de paiement au comp-
tant. Et nous ne pouvons qu’ap-
prouver les marchands qui suivent
cette direction.

Ceux qui n’ont pas encore com-
mencé éprouveront certainement
quelques enmuis eu début, mais
qu’ils n’oublient pas que leur per.
sévérance sera bientét couronnée
de succés et qu’alors tout en ayant
contribué a stabiliser leurs affai-
res, ils auront rendu un immense
service aux familles qui sont ron-
gées par la plaie du crédit. Clest
au marchand de battre la marche,
le consommateur suivra nécessaire-
ment.

o
v

LE PROJET DE TAXE DE
15% sur les primeg payées aux
cempagnies d'assurance ne Ppossé-
dant pas de permis, ne rencontre
pas 1’assentiment de plusieurs mai-
sons d’affaires et organisations pu-
biiques de Montréal, qui ont signé
une requéte & leffet d’induire Sir
Tlenry Drayton & ne pas donner
suite & ce projet.

LA COMPAGNIE P. T. LEGA-
RE vient d’obtenir une nouvelle
charte portant son capital de $1,-
000,000 & $5,000,000. La nouvelle
compagnie portera le nom de “La
Compagnie P, T. Légaré, Limitée”.

(Cette maison posséde comme fir-
mes subsidiaires: la compagnie “Lé-
garé Automobile & Supply Ltée”;
la “Star Phonograph Co., Lted” de
Québec; la “Dominion Carriage
Co. Lited”; et la “Percival Plough
and Stove Co.” de Merrickville,
Ont. .

LA DETTE DE LA VILLE DE
QUEBEC per capita se chiffre &
environ $119.00, tandis que celle
de Montréal s'éléve & $162.50.

LE SURPLUS DES REVE-
NUS ORDINAIRES du Canada
sur les dépenses, pour 1’année fis-
cale finissant le 31 mars 1921 a
été de $94,000,000.

- T P TN T ST T TR
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Assurances et Cartes d’ Affaires

1870 — 1920

AUGUSTE COUILLARD

IMPORTATEUR DE
Ferronnerle ¢t Quinecalllerie, Verres &
Vitre, Peintures, ete.

té: Polles de toutes sortes.
111-117 Rue St-Paul Est

Vofttes: 12 et 14 Rue St-Amable, Montréal

Comme nos voyageurs ne peuvent visi-
ter toute la province dans le méme mols,
il n'est pas nécessaire d'attendre leur
visite pour nous envoyer vos commandes.

Toutes les commandes regues par malle
ou par téléphene, Main 690 auront, com-
me toujours, notre mellleure attention.

Il nous fera toujours plaisir, sur votre
demande, de vous coter les mellleurs
prix du marché.

Arthur Brodeur

MANUFAOTURIER

D'EAUX GAZEUSES
SPECIALITES:
Iron Brew Champagne Kola
Ginger Ale Cidre de Pomme
Lemon Bour Eau Minérale
Cream Boda Fraise
Cherry Cream Orange
Cidre Champagne S8iphon, Bte.

TELEPHONE

35 rue Frontenac, LABALLE 356

P. A. GAGNON, CA.

OCOMPTABLE LICENCIB
(CHRAKTERED ACOOUNTANT)
Chambres 815, 816, 817, Edifice

Banque de Québes
11 Place &’ , MONTREAL

Envoyes-neus vos Volailles Vivantes
et vos Oecufs Frals poadus,

PROMPTE REMISE TOUJOURS.

P. Poulin & Cie, Limitée

80 MARCHE BONSEOOURS,
Meatréal,

Assurance Mont-Royal
Oompagnie Indépendante (Imcendle)

© 17 rue St-J2an, Montréal

Ihon. H.-B. Rainville, Président,
P.-J. Perrin, Gérant général

GARAND, TERROUX & CIE

Bangquiers et OCeurtlers
48 rue Notre-Dame 0_., Montréal.

¢. Exigez cette’
ww  Marque

Pour avoir ce qu'il y
a de mieux en fait de

Saucisses au porc frais
Frankfurt

Jambon Pressé

Saucissons de Boulogne

Saucissons Spéciaux
Régulier et a Pail

COTE & LAPOINTE " Enr.-
287 rue Adam, HAJSONNBI_IYB

L.-R. MONTBRIAND
Architecte ot Mosureur,

280 rue St-André, - MONTREAL

HOTEL VICTORIA
QUERBE(O
H. FONTAINB, Prepriftaire
COTH DU PALAIS
Plan Amdéricain $3.00, §3.50 ot $4.00
par jouwr.

Méches Torses

Nos experts se ter‘ont un plaisir de vous
donner leur avis sur tout ouvrage difficile.

Ceci est toujours gratis.

.Nous sommes également fabricants de
vis de pression, vis°ad bouchon et de limes

P/H et marque “Imperial”,

CANADIERNE — SOLIDE ~ PROGRESSIVE"

ASSURANCES-INCENDIE
AUXTAUX DE LASSOCIATION
DES ASSUREURS.

Notre adresse @ Montréal est:

John Morrow Screw 8 Nut Co., Ltd.

Tél. Main 8418

489 RUE ST-PAUL OUEST,

Commandez pai' le nom MORROW.

Essayez d’abord chez votre courtler.

USINES A

- INGERSOLL

CANADA.

Nova Scotia Steel & Coal Co.

MANUFACTURIRRS
ACIER en BARRES MARCHAND, MACHINERIB
ROUES, TRANSMISSIONS ea A(ﬂn OCOMPRIME
POLI, TOLES D’ACIER jusu'd 48
mn.sﬂl“r'doll.u.”d“llmthm
IO‘LIBSIS.IBSIIUXDIORAISD CHEMINS DE

Grosses Pldeces de Forges, mne Spéelalité

Mines de Fer — Wabana, Terrencuve. — Mines de¢ charbea.
Hauté-Fourneaux, Fours & Réverbire A Sydmey Mimes, N.-B.—

Glasgew, N.-B.
o . Bureau Principal: Now ammv, (NeR.)

)
pouces do large,

ot Atellers do Finlssage A New-

En &crivant aix annonceurs, si vous mentlonnez le “Prix Courant" vous vous assurez un meilleur service.
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ASSURANCES

ey
L’ASSURANCE ET LES
AGENTS

LA GUERRE N’A PAS AF-
. FECTE LES AFFAIRES

Le projet de faire de I’assur-
ance une carriére choisie
devrait étre admis.

Hier, nous aviong la bonne for-
tune de rencontrer le Surinten-
dant pour la province de Québec
de la Compagnie @assurance-vie,
la Sécurité du Canada.

Nous posions & M. A. E. La-
fond, la question suivante: “Est-
ce que la guerre a beaucoup affecté
le monde des assurances ?”’

“—Je puis vous dire, noug ré-
pondit-il, que si la guerre a tout
bouleversé, elle a & peine effleuré
nos affaires. Alors que tout subis-
sait une dépréciation notable, I’as-
surance, particuliérement 1’assu-
rance-vie, se maintenait dans une
position excellente. Et la raison en
est bien simple. C’est que plus lés
affaires vont mal, plus on sent la
nécessité de se protéger en cas de
malheur. Or, il est incontestable
que la valeur d'une palice quelcon-
que d’assurance, a ¢té au lende-
main de la guerre comme aujour-
d’hui encore de beaucoup inférieu-
re & celle qui a précédé le grand
bouleversement :

“Clest ainsi que le porteur d’u-
ne police de $10,000.00 il y a"dix
ans, s'est trouvé 4 un certain mo-
ment, & n’avoir entre les mains
qu’une valeur de $5,000.00, puisque
les prix avaient simplement dou-
blé. Voila pourquoi, pendant que
tout allait si mal nous avons cons-
taté, en assurance-vie, une recru-
descence inaccoutumée. ‘Ceux qui
portaient de l’assurance ont aug-
menté leur police, ceux qui n’en
portaient pas du tout, redoutant
avec raison un malheur possible,
ne voulurent pas courir de risques
et g'assurérent en grand nombre.
Si bien que le chiffre d’affaires de
toutes les compagnies n’a fait
qu’augmenter. Pour ce qui regarde
la compagnie que j’ai I’honneur de
représenter; je suis simplement
émerveillé.

“Mes agents font des affaires
d’or. En certains cas je suis tenté
de modérer leur zle au lieu de
I'enconrager.”

Comme on le voit la réponse de

M. Lafond est des plus encoura-
geantes et nous fait voir que le
peuple saisit de plus en plus I'im-
portance de l'assurance.

in voyant la persistance que nous
mettons & parler sur ce sujet, d’au-
cuns pourraient prétendre que nows
sommes poussés, pour ce faire, par
des intéréts personnels qugleon-
ques.

Ces prétentions, cependant, ne
produiront pas beaucoup d’effet
sur nos lecteurs qui se recrutent
surtout parmi la classe sérieuse.
Car ils n'auront pas de difficulté
d se rappeler que 1’assurance, de
quelque nature qu'elle soit, fait
partie de notre programme,

Le Travail, de Capital, les Ban-
ques, les Placements, I’Assurance,
voild les points principaux sur les-
quels nous tenons & informer nos
lecteurs et les intéresser si possi-
ble.

Dans notre dernier numéro, en
parlant des devoirs du journaliste
finencier mous disions que nous
avons la prétention, quoiqu’il puis-
se nous en coiiter, de suivre a la
lettre le programme d’honnéteté et
d'impartialité que nous nous som-
mes tracé.

De méme que I'assurance sérieu-
se et profitable repose sur une base
d’honnéteté, ainsi doit-il en étre de
toute propagande en faveur de T’é-
pargne. Nous Pavons dit et nous
le répétons, assurance est de tous
les placements, le plus solide-ebe-
lui qui donne parfois wun plus
grand rendement. Voild pourquoi
nous insistons tant sur ce sujet.

Aujourd’hui nous voulons nous
adresser tout particulierement aux
agents.

I’ Association des assureurs, si
notre mémoire ne fait pas défaut,
agite en ce moment la question de
faire de l’assurance une véritable
carriére d’ou seraient exclus tous
ceux qui ne veulent pas s’occuper
exclusivement de ce mode de place-
ment.

Nous ne croyons pas que ce pro-
jet rencontre de sérieux obstacles.
l.e champ de D’assurance est assez
vaste pour permettre 4 une classe
dc personnes expertes en matiére
d’assurance de gagner honorable-
ment leur vie.

Si nous nous plagons simple-
ment au point de vue de la protec-
tion de D’épargnant, nous consta-
tons immédiatement le bien fondé
du projet qu'on veut mettre i exé-
cution.

Sans vouloir jeter le blame & qui
que ce soit, nous pouvons dire, sang
crainte de nous tromper qu’il g’est

mmis un trop grand v
d’etreurs de la part dagen!
teurs qui ne connaissaient p
fisamment, le plan d’asst
qu’ils vendaient.

Nous ne prétendons pas que | ..
plans d’assurance -sont générdle-
ment compliqués. Mais; il est arri-
vé bien souvent qu'on vendait tel
plan parce qu'on n’en connaissait
pas d’autres ! .

La conséquence c’est que dans
ces cas Pacheteur a été simplement
privé ’avantages qu’en réalité la
compagnie était en état d’offrir. De
plus ce fait a donné trop souvent
lieu a de justes réclamations de la
part de 'assuré, et a contribué dans
une bonne mesure & déprécier et
l'agent qui avait vendu un plan in-
férieur comme avantages, et I’assu-
rance qu'on regardait plutdt com-
me un piége. Cest sans doute 2
cause de cela que les bons agents,
les véritables vendeurs d’assurance
¢prouvent aujourd’hui tant de dif-
ficultés & faire de l’assurance.

[’’ot  viennent, sinon des ven-
dcurs d’occasion, les appréciations
fausses qui circulent dans le public
au sujet de certains genres de po-
lice? O chercher 'origine du ridi-
cule que P’on jette si facilement sur
Ia carriére de ’agent d’assurance.

Ceci nous rappelle un petit fait
qui fera ressortir notre pensée. Tl
sagissait de faire accepter la si-
gnature de quelqu’un sur un billet
promissoire. Et pour ce faire on
n’elit rien de plus pressé que de
dire avec emphase: le signataire
est un agent d’assurance! Allons
done! reprit lintéressé qu’est-ce
que cela peut faire? Un agent d’as-
surance n’est pas autre chose qu’un
agent d’assurance. ('a n’a pas d’im-
portance !

Noug savons bien que cette men-
talité tend de plus en plus & dispa-
raitre ; mais nous croyons que ceux
qui forment le véritable noyau de
I’assurance ont tout intérét a élimi-
ner des éléments peu désirables et
trop souvent nuisibles,

Il y aura bien la question de ré-
munération, mais nous croyons que
les compagnies qui, au dire des
surintendants font des affaires d’or
et ont suffisamment de capitaux
pour se maintenir sur un bon pied
peuvent voir & ce que cette profes-
sion soit suffisamment rémunpéra-
trice pour leur permettre de faire
un choix judicieux d’agents qui leur
feront honneur et seront par leur
expérience en état de développer
davantage leur volume d’affaires,
tout en assurant & 1’épargnant une

plus grande protection.
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. La seule qualité de ces
Peintureslesfera Vendre
sur votre marché :

La qualité indiscutable des peintures et des vernis de
E. I. du Pont de Nemours et Compagnie et la faveur dont ils
jouissent font partie de la valeur des produits Flint.

Les formules suivies dans la fabrication des peintures et
des vernis Flint sont les mémes qiie celles des produits du
Pont — dont la plupart sont en usage depuis plus d’un siécle.

En ce moment ou les marchands vendent plus de produits
Flint que jamais, nous vous prions, dans votre propre intérét,
de vouloir bien nous écrire pour vous tenir au courant de notre
proposition pour le printemps.

Agents de Vente Canadiens pour
E. 1. du Pont de Nemours and Ce., Inc.,

Flint Varnish and Color Works
of Canada, Limited

120 Rue St-Jacques, - MONTREAL.

Vancouver, Winnipeg, Sudbury, Toronto, Halifax,

[ ARNISIES -—-‘*c OLoOng
A

En écrivant aux annonceurs, 8i vous mentionnéz le “Prix Courant”, vous veus assurez un meilleur service.
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i y a prestige et benéfice

temr la ligne compféte def

Vous étes en affan'es,pp
de Johnson vous laissent un /b

soutenu, continuel et profitab é pou
son vous assure également plus: dea

Tout ce qui porte I'étiquette dg*'

jugent d’aprés les produits qu’il vend.
PUBLICITE

La ligne complite de Johnson va
&tre grand t an ée dans tout le
Canada. Les principaux magazines vont
porter l'intéressante histolre de Johnson .
dans les demeures des gens ‘qul ‘sont vos  “
clients‘logiques. En exposant toutes les
lignes ‘dans “votre magasin et vos vitri-
nes, vous serez le dernier chdlnon en
terminant la vente,

.dnH SON'S
henWoofu

meubles—vernis .mat—under-lac,

enléve les taches, les décolorations,
pour enlever ‘la pefnture et~le" vernis:

Tout Intérleur a besoin continuelle-
ment de' produits de Johnson pour &tre ¢/
tenu en bon état. La ménagére et

. I'homme’ pratique, .tout comme les me-
, nuisiers, " les pelintres, etc., sont des
vcliegts en perspecthe pour le marchand
de Johnson,

3y

Les protecteurs de voxtures de . Johnsdn — Une. llgne profltable d’accessoires d’autos.

Lorsque vous prenez en gtock;la - llgne de Johnson de finis® 2 bois
artistiques, ne manquez pas de ¢ mprendre les: protecteurs de voi-
tures Johnson—ce sont‘deg” cré:(tpu'rs de béhéflces. - Vous pouvez ~les
tenir tout A& cOté: de lngllghe mullere de Johnson, sans sacrifier

beaucoup d’espace’ ‘A leur {talage,«et sans engager beaucoup de votre
capital,

Le "Cmbon remover” de Johnson s'est montré un article de vente
faclle pnrtout- ol u n ¢té exposé. C'est un moyen prepre et trds

S. C. ]OHNSON & SON, LTD.

.. BRANTFORD, ONTARIO, CANADA.

| A N ':,,f o b P i ®ya 0 Y Siht

falre de l'argent Les finis a bois artlsthues
éfice appxéclable sur chaque vente, - Mais en -
outre les produits Johnson 80 t’ﬁés .créa

satisfaits — des acheteurs q 1 l‘ev i(m}&n

vée — ce n’est pas un produit expenmenti‘l
un produit recommandable et'digne de confiance. La vente de la ligne com-
pléte de Johnson, vous donne du prestige — car les. ohents d’un magasm le

La ligne Johnson est une ligne de qualité.

Les finis 2 bols; urtlsthuea de Johnson comprennent tout ce qui est_'nécessaire pour
transformer l¢ bols non_ poll en surfaces du plus beau finl.
teintures A bois’ dins toutes les nuances populafres—cire préparée pour planchers et
préparation
bonnes qualités des shellac et vernis.— Emalil Perfectone—pl‘emlére couche Perfectone
—Mastic pour boucher les trous des planchers et bolseries— Keen Floor,
etc., sans endommager ile’ bols— Electric Salvo,

JOHNSONS ™

d’affaires — #i1s. fond,des clients
genre qui, signifie un commerce
La grande vanete de la ligne John-

est d’une qualité connue et. eprou-
‘une uniformité douteuse — mais

AIDES DE VENTE

Et en plus de la. publicité§il,y; auj
d'attrayantes aldes” de vente—cartes ¢
comptoir, cartes de  vitrine, brochurd
prospectus, Intérieurs d’enveloppe ¢
beaucoup d’autres urucles qui4 vous aj
deront & créer un:commerce- intéressay
et profitable de produits.Johnson. Lors
que vous envoyez voffe commande,  sp
cifiez eyactement,les aldeside vente dof
vous avez besoin,

PerfecTone

Under- Coat

Pite A boucher le bols—
légere, CGlastique combinant toutes les

solution qui

I.a cilre préparée de Johnson:en pat
ou liquide offre a des milliers gt de
milliers d’'intérieurs le produit A net
toyver et A pollr qui les conserve fral
et comme neufs, Partout od il y a de
hoiseries et des planchers, on a bheso!
de cire Johnson.

efficace de; ‘falre disparaitre le carbone. Vous pouvez le vendr
facilement. ’ J

Le Black-Lac de Johnson—le prodult parfait pour nettoyer !
capote—L’'Hulle “Stop-Squeak’” de Johnson—réduit les possibilités d4
rupture des ressorts—Le Ciment d radiateur de Johnson—Ie liquid
réparateur pour radiafteur et la Cire liquide préparée de .Johnso
pour polir la carrosseric—sont tous de bonne vente. Demardez le
renseignements complets sur notre proposition attrayante au détail
lant,

LVE GRIND
Vﬂ oM ING

POUND

Jog i) ~)

38 BRI WA
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