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Une vitrine pour la femme
Une innovation récente qui a occasionné des affai-

res surprenantes dans une quincaillerie progressive, était
une vitrine'pour la femme.

Dans cette vitrine étaient exposés uniquement des
articles employés par les femmes. Le centre de l'attrac-
tion était une grande affiche représentant une femme
tenant dans une main une carte portant lee mots "Prix
spéciaux pour la semaine des femmes dans notre maga-
sin" - Des flots de rubans étroits partaient de cette affi-
che et se terminaient par des petits noeuds attachés aux
divers articles, tels que fer électrique, articles en verre
coupé, pots et de casseroles de différentes dimensions.

On voyait en bonne place dans la vitrine une série
de paqqets de savon teinture Aladdin et une attrayante
pancare de vitrine Aladdin.

Les pancartes de vitrine et découpés Aladdin sont à
votre disposition sur demande.

CHANNELL LIMITED
TORONTO
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Les agencements de magasins à prix modérés
de WALKER
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L.a i-intilte e-tle-xxot,'t rt-prés'entc un caeier pour quincaillrie ai-ce tiroirs' aircc étalage cn avant. Nous fabriquons au88i
tics' coua ploirs s.péciahux, des rayonnagest et tlea taibles d'étalage.

Lorsque vous construisez ou que vous modifiez, envoyez-nous le plan de votre magasin avec les mesures en indi-
quant les ouvertures, tuyaux, portes, etc., ainsi que vos Idées sur l'emplacement et la grandeur des différents
rayons. Nouis ferons un plan à l'échelle et vous donnero.us des cotations pour l'agencement de toute ligne de com-
nierce, depuis l'éticerie jusqu'à la bijouterie.

The Walker Bm 'and Store Fixture Co. , Limited
KITCHENER, CANADA

Représentant pour la province de Québec: C. E. RIOUX, 2197 Rue St-André, Montréal.

En écrivant aux annonceurs, si vous mentionnez le "Prix Courant", vous vous assurez un meilleur service.
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LA FOURNAISE A AIR CH
NEW IDEA

Si cela vous intéresse de devenir l'agent dans votre ville pour une fournaise qui a l'appui
absolu du fabricant et qui est largement connue et bien annoncée dans tout le pays, mettez-vous
immédiatement en rapport avec nous au sujet de notre proposition d'agence pour la fournaise
"New Idea" de réputation mondiale - C'est maintenant le moment d'agir, la saison dee la cons-
truction est proche.

Nous sommes également les fabricants de la Fournaise sans tuyau "NEW IDEA".
La circulaire illustrée décrivant cette fournaise est adressée sur demande.

THE HAM LTON STOVE & HEATER CO., LIMITED
SoeBBEURS DIB

GURNEY, TILDEN & CO., LIMITED, HAMILTON. ONT.
VANCOUVER. WINNIPEG, MONTREAL.

75 ans de succès dans la fabrication

Représentants à: MONTREAL:
WINNIPEG: M. CHARLES NICOLL, VANCOUVER:

134/. Higgins Avenue, Winnipeg, Man. 614 Rue Aylmer, Montréal. 1073 Hamilton Street, Vancouver, C. B.

En écrivant aux annonceurs, si vous mentionnez le "Prix Courant", vous vous assurez un meilleur service.
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Une Innovation dans le Service des Bougies d'Allumage
Quand un automobiliste achète des Bougies

d'Allumage Champion, il a droit à un service
d'allumage parfait.

Chaque type d'engin demande un type diffé-
rent de bougie d'allumage.

Le Coffret-Echantillons Champion (Cham-
pion Merchandiser) avec son stock complet de
Champions, permet au marchand de recom-
mander instantanément et avec précision, la
Bougie d'Allumage Champion qui convient ex-
actement à chaque moteur, et les clients sont
toujours satisfaits.

Offre Gratuite aux Marchands:
Nous serons très heureux de vous expédier

gratuitement un de ces superbes Cofrets-Echan-
tillons avec une commande de n'importe quel assor-
timent de trois sortes de Bougies d'Allumage Cham-
pion. Pour plus de détails, adressez-vous à votre
courtier ou directement à nous.

Nouveaux Prix Champion:
Les prix de toutes les Bougies d'Allumage Cham-

pion ont été réduits comme suit:
Nouveaux

Champion "X" (Ford)..............
Champion, Regular Plugs(Bougies régulières)
Champion Heavy Stone (Porcelaine épaisse)

prix.
85c
95e

$1.10

Champion Spark Plug Co. of Canada, Limited
Windsor, Ontario

El hmpion
Les Bougies de Confiance

En écrivant aux annonceurs, si vous mentionnez le "Prix Courant", vous vous assurez un meilleur service.
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CAMION
L E Camion Ford a été mis pour la première fois

sur le marché en 1917. il était prévu et cons-
truit pour satisfaire la demande d'un moyen de trans-
port léger et économique, de prix réduit.

Nos statistiques montrent que chaque classe de
consommateurs achète plus de camions Ford chaque
année, l'augmentation du volume étant une consé-
quence directe de la satisfaction que les propriétaires
ont eue avec le Camion Ford. L'augmentation de ses
ventes prouve sa popularité.

Un nouvel engrenage à haute vitesse que l'on
peut obtenir actuellement, augmente sa valeur pour
les besoins d'une livraison rapide.

0

Prix
Châssis seul $ 750.00 F.O.B. Ford,

Ontario.

Démarreur et éclairage électrique $100 de supplément.

Chaque classe
de

Les ventes en douze
mois accusent les aug-
mentations suivantes:

Camionneurs 73%
Manufacturiers 82
Fermiers • 99%
Entrepreneurs de
construction 151%

Marchands de
meubles en
détail 236%

Epiciers et pro-
duits alimentai-
res en gros 161%

Epiciers de détail
et magasins
généraux 203%

Ford Motor Company of Canada, Limited, Ford, Ontario

En écrivant aux annonceurs, ai vous mentionnez le "Prix Courant", vous vous assurez un meilleur service.
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De meilleures affaires sont obtenues
par le marchand de "Gutta Percha"

Lorsque les gens se détournent de leur chemin pour encourager le magasin d'un cer-
tain marchand, c'est parce que les marchandises que vend ce marchand donnent satisfaction.
Lorsque les gens se détournent de leur chemin pour encourager un certain pneu, c'est parce
que ce pneu a gagné leur confiance et leur recommandation enthousiaste.

La raison des plus grandes affaires faites par les marchands de "Gutta Percha" se
trouve dans le fait que les pneus "Gutta Percha" donnent une satisfaction sans réserve.

9 CORD1ETPneus "Gutta Percha FABRC

GUTTA PERCHA & RUBBER, LIMITED
SIEGE SOCIAL ET FABRIQUE: TORONTO.

Succursales dans les principales villes du Canada.

En 6crivant aux annonceurs, si vous mentionnez le "Prix Courant", vous vous assurez un meilleur service.
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Outils Butterfield

Avez-vous pensé aux usines de
votre voisinage ?

Il y a dans les environs du rayon d'outils de tout magasin de quin-
caillerie des usines qui vont chercher des outils à des centaines de milles
et commandent d'après des catalogues parce qu'elles ne savent pas que le
quincaillier voisin les a. Ceci vous arrive-t-il?

Exposez vos- outils Butterfield. Une carte postale adressée à l'agent
acheteur des usines de votre voisinage pourra vous procurer ces affaires.
Faites connaître que vous avez ces outils. Vous pouvez faire la vente en
vous basant sur la réputation acquise depuis quarante ans par Butterfield
pour les bons outils.

Représentants à l'étranger:
Grande-Bretagne: Geo. H. Alexander, 83-84 Coleshill St., Londres, Angleterre;

France, Italie, Belgique et Suisse: Fenwick Frères, 8 Rue de Rocroy, Paris, France;
Suède, Norvège et Danemark: Alb. Sigfr. Anderson & Co., Malmo; Espagne: Casa-
mitjana Hermanos, Balrcelone; Japon; Abe-Kobel & Co., Yokohama; Grèce: Stephen C.
Stephanson, 11 Rue Lycourgan, Athènes; Pays-Bas: Wynmalen & Hausman, Rotter-
dam; Australie: H. R. Richardson, 82 Pitt St., Vickery's Chambers, Sydney; Amérique
du Sud: Charles Dreyfus, B. Mitre, 785, Buenos Aires, République Argentine; Afrique
du Sud: H. Parker Wood, Cape Town, Durban et Johannesburg.

Demandez le deriler catalogue.

Butterfield & Co., Division
Union Twist Dril Company,

Rock Island, P. Q.

BUTTERFIELD
En écrivant aux annonceurs, si.vous mentionnez le "Prix Courant", vous vous assurez un meilleur service.
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Béné ices
continus

avec
Modèle CQ 39 les Modèle LQ 327

Prix, $12.50 Prix, $11.00

Lampes et Lanternes

Coleman QuickmLte
"La clarté du jour pendant la nuit"
Les lampes et lanternes Coleman Quick-Lite se vendent facilement

avec un bénéfice appréciable. Et elles satisfont vos clients. La lampe
Quick-Lite est l'éclairage le plus propre, le plus brillant et le plus moderne
pour la maison. La lanterne est l'éclairage idéal pour tous les usages exté-
rieurs. Les Quick-Lite sont durables, sûres et les plus économiques à
employer. Elles donnent une puissance de 300 bougies d'une clarté d'un
blanc pur. S'allument avec des allumettes et brûlent leur propre gaz pro-
duit par de la gazoline ordinaire à moteur.

Une publicité nationale a créé partout une vaste demande pour les
Lampes et Lanternes Quick-Lite. Elles sont annoncées dans "MacLean's",
"The Canadian Farmer", "Nor'West Farmer", Everywoman's" et d'autres
journaux qui portent l'appel du Quick-Lites dans tout le Dominion - dans
la demeure même de vos clients.

Il y a une demande pour les Quick-Lite dans votre localité. Satisfaites-
la. Profitez des bénéfices continus qui proviennent de la marchandise qui
donne satisfaction.

Votre courtier de quincaillerie peut vous les fournir. Ecrivez-nous pou- avoir des détails.

FABRIQUEES EN CANADA PAR

The Coleman LamR CoLtd.
RUE QUEEN EST ET AVENUE DAVIES, TORONTO.

En écrivant aux annonceurs, si vous mentionnez le "Prix Courant", vous vous assurez un meilleur service.
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Signifie Economie

pour les

consommateurs

LA BOUTEILLE
Signifie bons bénéfices

pour tous les détaillants

de partout

Les prix des produits THERMOS ont été réduits le 28 décembre 1920.
Ci-dessous une liste des articles populaires avec les prix actuellement en vigueur:

No. Il

Garniture
aluminium

Chopine
Détail 82.50

No. 1Q

Pinte
$425

.. No. 14

Garniture
nickel

Chopine
Détail 83.00

No. 14Q

Pinte
04.75

Nécessaire Fibrold avec bouteille
No 11.

No 416........ Détail 04.50
No 417. avec bouteille No 14, $5.00

No. 15

Enveloppe en
nickel

cannelé

Chopine
84.25

No. 15 Q

Pinte
$4.00

q

1!

Nécessaire Fibrold callouté avec
bouteie No 11.

No 400 .. .. .. .. Détail $4.50
No 402. avec bouteille No.14, $5.00

No. 61 C
Rechange.

(Chopine)
Détail $1.50
No. SI QO
Rlechange.

(Pinte)
Détail $2.75
No. 61% C

Rechanges
(demi-

chopine)
Détail $1.50

Nécessaire en métal'aveo
bouteille No. 11.

No 396. Détail $4.50.
No 397. Détail $5.00

avec bouteille No 14.

Nécessaire Thermaline avec
bouteille No 11.

No 201 .. .. .. .. Détail $7.00
No 200. avec bouteille No 14, $7.50

Escompte sur les prix de détail ci-dessus, 25 et 10%, 2% 30 jours.
Commandes par quantité de 25 pièces, assorties, escomptes 25, 10 et 5';, 2%' 30 jours.
Commandes par quantité de 40 pièces, assorties, escomptes 25, 10 et 101, 2'4 30 jours.
Transport payé à tout détaillant du Canada pour expédition de 100 lbs ou plus.
De 50 à 60 pièces, assorties, pèsent 100 livres ou plus.

Une commande assortie de 12 pièces donne droit pour le détaillant à des découpés et des garnitu-
res de vitrine pour faire un petit étalage.

Une commande assortie de 25 pièces donne droit pour le détaillant à un écran de vitrine, une gar-
niture et fait un superbe étalage pour son ordre initial.

Si vous n'avez jamais vendu les Produits Thermos et si vous n'en avez jamais fait d'étalage, per-
mettez-nous de préparer l'assortiment pour vous;- nous ne vous enverrons que les articles de
meilleure vente dans un district comme le vôtre. Bénéfices de 50% et au-dessus sur le prix
'd'achat suivant quantité.

Thermos est annoncé dans tout le pays - garanti faire ce que nous déclarons. Les nécessaires
Thermos sont d'une vente splendide dans tout district du Canada. Montrez-les à vos clients
parmi les fermiers - à tout le monde.

Thermos Bottle Co., Limited, 146 rue Wellington Ouest, Toronto
Demandez le catalogue illustré complet. Ou chez votre courtier

En écrivant aux annonceurs, si vous mentionnez le "Prix Courant", vous vous assurez un meilleur service.

d
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Production accrue
USINES Prix de détails diminués
Norwich,

Conn. E. U.

Huntington,
W. Va., E. U.

Brooklyn,
N. Y., E. U.

Londres,
Angleterre.

Kokura,
Japon.

Toronto,
Canada.

Ü 0Une demande plus grande que jamais
Il n'y a jamais en une opportunité de vendre les THERMOS aussi

grande que celle qui s'offre à vous aujourd'hi. L'augmentation des fael.
lités de fabrication ont fait baisser les prix de Thermos au point de les
mettre à la portée de tout travailleur.

*De nouvelles usines ont été établies dans tout l'univers pour répon.
dre à l'énorme demande toujours croissante de récipients THERMOS.
L'annonce dans les publications nationales augmente la demande - et
envoie des clients à votre magasin.

Tout foyer, toute mère de famille, tout automobiliste, tout ouvrier,
tout sportsman a un emploi journalier pour quelqu'un des produits
THERMOS, que ce soit une bouteille, une carafe, un pot, un bocal à all-
ments, un nécessaire de lunch ou un service pour automobile.

Et vos clients sont prévenus que le seul produit original et authen-
tique porte le nom THERMOS gravé lisiblement sur la boite métallique
et sur la bouteille intérieure.

Ils sont avertis également que les produits THERMOS ont obtenu
le Grand Prix à toutes les Expositions Internationales qui ont été tenues
depuis l'accord des brevets initiaux THERMOS.

Ils désirent ce qu'il y a de mieux. C'est pourquoi ils demandent le
THERMOS. Et ce fait joint à l'avantage des prix réduits grâce à l'aug-
mentation de la production, signifie pour vous une opportunité Thermos
plus grande que jamais.

Demandez-nous de vous envoyer nos listes d'essortiment spécial et
notre catalogue.

New-York,
N. Y.. E.U.

San Francisco,
Cal., E.U.

Tokio,
Japon.

Kobé,
Japon.

Londres,
Angleterre.

Toronto,
Canada

La vente des produits
THER MOS

signifie de bons
BENEFICES

pour vous.

THERMOS BOTTLE
CO., LIMITED

146 Rue Wellington Ouest,
TORONTO.

JECESSAIRE POUR AUTOMOBILE POUR
4 PERSONNES. Aux Etats-Un

No 284-Complet.. .. .......... Détail $35.00 366 Avenue Madison,
No 2 24 -Pour 2 personnes.. ...... Détail 24.00 NEW-YORK, N.Y.

CARAFE THERMOS

No 68, Pinte, $8.75 détail.
No 57, Chopine 6.75 détail.

En écrivant aux annonceur&, ai vous mentionnez le "Prix Courant", vous vous assurez vn meilleur servie@.
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Les Ventes de Mars ont dé-
passé toutes nos espérances
En dépit du fait que quelques fabricants de clôture ont éliminé le

détaillant et vendent directement au fermier, nos ventes aux détaillants
pendant le mois de mars ont dépassé de beaucoup la normale. Ceci
prouve que le fermier préfère encore acheter chez son marchand local
où il peut voir la clôture avant de l'acheter et avoir la garantie du mar-
chand qu'elle lui donnera des années de service sous toutes les condi-
tions climatériques, quelles qu'elles soient.

En général le fe'rmier tient naturellement à acheter sa clôture aussi
bon marché que possible, mals sa première considération est la qualité.

Vous pouvez répondre à ce désir en lui vendant la clôture Peerless
qui est fortement galvanisée pour éviter la' rouille. - Notre garantie
accompagne chaque rouleau.

Si vous ne tenez pas la clôture, vous devriez le faire et c'est main-
tenant la saison de faire de grosses ventes. Les marchands de Peerless
sont soutenus par des annonces dans les journaux agWcoles, prospectus
adressés directement et de nombreuses autres formes de publicité. Nous
avons une attrayante proposition d'agence à offrir. Notre nouveau cata-
logue de printemps vient de sortir des presses. Il décrit complètement
et reproduit tous les modèles de clôtures, barrières et poteaux d'acier
Peerless - écrivez aujourd'hui pour demander votre exemplaire.

Les'Clotures Peerless résistent
à toutes les épreuves

FAJTES EN CANADA PAR

The Banwell Hoxie Wire Fence
Co. Limited.

HAILTON, ONT.

WINIP GAN

En 6crivant aux annonbeurs, ai vous mentionne.le "Prix Courant!', vous- vous assure--un meilleur service.
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F'ers a Repasser

MODELE "MAD)AME I>OT.TS"

Trolt fers, une poignée ct tiui puî tc fer constituent
une série. CJhaqute fcr est différtcîît L'tut pèse 4
litrrs et a tit bout arrondi pour le polissage du linige
et pour les tissus légrrs tit dcuýrumecie pèse 5
livreit et tit troisième, 6 litres.

Ces articles sont bien hinis, bien empaquetés et de belle apparence. Les
poignées sont les meilleures du genre et s'adaptent bien au fer.

'Nous fabriquons également des poignées détachées, s'adaptant à tous les
fers de modèle "'Madame Potts"

Le nom de Smart parait sur chacun de nos fers à repasser et est une
garantie de leur qualité supérieure.

Fers à repasser de tous genres - pour manches, pour polissage, pour
tailleurs, et.c.

Demandez notre catalogue descriptif
: lvous sera enoe sur demande :

En écrivant aux annonceurs, si vous mentionnez le "Prix Courant", voua s asrz ~ t

j2, -:7
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9M icrivpnt aux annonceurs, ai vouo mentionnez le "Prix Courant##, vous vous assurez un meilleur service.

Les pionniers dans la clôture en broche
La clôture Frost a été parmi les premières à ren. acheteur éventuel que la plupart des gens pensent à la

placer les antiques clôture@ de piquets et de planches. clôture Frost lorsqu'ils viennent à votre ma a.
Parmi les premières ausui, à donner au détaillant un Donnez-leur satisfaction avec la clôture qui a répondu
nouveau produit créateur d'affaires grâce auquel Il a à toutes les' épreuves.
développé un des plus grands départements de son
commerce avec le fermier. La saison' actuelle est une saison pour la clôture

Frost Des améliorations sont faites constamment à
des centaines de fermes. Tout fermier a un endroit à

Il CLOTURE FROST clôturer en broche. Faites un effort pour obtenir sm
commande. Veuilles nous faire connaltre vos besoins

est devenue si fermement établie dans resprlt de tout en fait de clôture.

I Frost Steel andjWire Co., Limited, Hamilton, Canada
IFabricants d& fil de fer galvanisé et -poli, broche à foin et liens pour balles, fil de fer tissé, Clôtures pour.

*fermes, usines ou ornementales, Barrières galvanisées, Accessoires en fil de fer pour manufactures.J Ecrivez pour avoir le catalogue.

IF
Bourrures de Collier

.. " UneJ~ once de prévention vaut ùne livre de Reubdeo
rD DES colliers mal ajustés. et dl es bourrures Inférieures ont mis

b~et des chevaux sur la liste. des malades avec des dmo-

Un cheval est un actif aussi longtemps qu'il est
de faire sa part de travail. Un cheval à l'écurie, qui mange du
grain et du fourrage coûtant cher, est une charge.

LES BOURURES DE COWER "'TAPATCO"
Brevet Amé6ricain, 1er décembre 1914. Brevet Canadien, ô avril 1915.

Conservent les chevaux en bon itat.
Elles sont largement employées par les fermiers qui com-

prennent que l'efficaçité des attelages dépend entièrempent de
l'ajustement et du confort desm lliers.

eivez pour avoir le catalogue.

The Mmoeican Pad & Textie C.
CHATHAM, ONTARIO.

LE PRIX COURANT, vendredi 15 avril 1921 'Vol. X=-No 15
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chambrevou .du

rougesg

A S a

Agmenten l m Vous du

A'A

milléage ?
Autrefois lesautomobilistes se contentaient

d'accepter n'importe quel pneu d'un nom connu,
III 'fisans aucune pensée ni aucun souci au sujet du

~' i /i'N~',service.
I Aujourd'hui les mêmes hommes achètent du

milléage pour chaque cent dépensée.

/f..' 'Les détaillants observateurs attribuent à ce
fait la raison de la demande persistante et crois-
sante pour les "Semelles d'Autos" Ames Holden,

Les qui sont de beaucoup meilleures comme perfor-
rhambres. mance que les pneus ordinaires.

a air
grises De combien de milles sont-elles meilleures?

Ceci peut être établi par le fait que la majorité
rouges des ventes proviennent des districts où l'état des

routes est le pire-où une performance de 10,000
OLDEN milles semble incroyable.
gmentent a
e ullMge Puis la garantie de la "Semelle d'Auto" Ames

Holden plaît aux acheteurs de milléage. C'est une
par les protection absolue contre les défauts de matériel
'Semelles ou de fabrication. Elle permet les arrangements
d'Auto", sans discussion ni paperasserie.

Dans l'ensemble il y a des centaines de raisons
pour lesquelles vous devriez vendre les "Semelles
d'Autos" Ames Holden-vendre du milléage. La
meilleure à votre point de vue est certes la mé-
thode généreuse qui soutient très largement vos
intérêts. Laissez-nous vous en parler. Ecrivez-
nous.

SEMELLES D'AUTOS
- -AMES HOLDEN- -

PNEUS CORD ET FABRIC DANS TOUTES
LES DIMENSIONS COURANTES.

MES HOLDEN MÇCREADYm.nD
, ST. JOHN, QUEBEC, MONTREAL, OTTAWA, TORONTO, LONDON,

WINNIPEG, REGINA, SASKATOON, EDMONTON, CALGARY, VANCOUVER.

otre garantie n'a aucune limite de temps ni de milléage.

LE PRIX COURANT, vendredi 16 avril 1921vol. X=-r;o 15



HER ULES
Les bougies d'allumage
dont la qualité et la
superiorité sont recon-
nues par toutes les au-
torités.

Comprennent des modèles pour tous les genres
d'autos, de camions, de motocyclettes, d'aé-
roplanes, de tracteurs et de moteurs.

Le détaillant est protégé quant à ses profits,
les fabricants ne permettant pas le coupage
des prix.

Une campagne INTENSIVE d'annonce en
français - comprenant les journaux, dé
pliants, brochures, pancartes, etc., fera con-
naître les bougies HERCULES d'un bout à
l'autre de la province.

La qualité de ces bougies est telle que
tout automobiliste qui en fait l'essai ne vou-
dra plus employer des bougies des autres
marques.

Assurez la plus complète satisfaction à vos
clients tout en vous assurant des profits inté-
ressants.

ECLIPSE MANUFACTURING COMPANY
INDIANAPOLIS, E. U. A.

Distributeurs en gros à Montréal: STABE, SEYBOLD LTD., 14 Bue St-PIerre.

Fn orivant aux annonceurs, si vous mentionnez le "Prix Courant", vous vous assurez un meilleur service,

LE PRIX COURANT, vendrei 15 avril 1921 Vol. XXXIV-No 11
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Le Rasoir AutoStrop au premier rang!

Les Rasoirs AutoStrop se
vendent d'ex-mémes lorsque
le vendeur en fait la démons-
tration. Montrez au client
comment la lame s'ouvre pour
le naettoyage comme la feuille
d'un livre, comment le même
levier qui dégage la laie, sert
à l'ajuster pour se raser de
plès, moyennement ou légè-
rement.

Les détaillants trouvent
que· c'est leur plus grand

faiseur d'argent

L ORSQU'UN article de marque dépasse comme vente
tous les autres de son genre, il y a une raison à un tel

succès. L'article doit avoir un réel mérite. Il doit être supé-
rieur. il faut qu'il soit soutenu par des forces de vente supé-
r*eures.

VMET

LE RASOIR Auto-trop
S'AIGUISE DE I.UI-MEME.

Est bien annoncé dans toutes les localités canadiennes-françaises, dans les jour-
- naux et périodiques et par d'autres moyens utiles.

L A campagne pour faire de 1921 une grosse annéeest commencée. Les crédits de publicité sont énor-
mes. Le plan pour aides de vente est énorme. Le

montant des ventes de 1920 sera dépassé parce que
tout le plan d'organisation est grand. Les bénéfices
des détaillants seront grands.

LA publicité est une nécessité. La bonne publicité
est efficace. Mais la bonne publicité de cette
année sera soutenue par des étalages de vitrine,

des brochurettes, des démonstrations et une foule
d'autres tentatives pour aider le marchand à main-
tenir le Rasoir AutoStrop où il doit être - au Premier
Rang.

AutoStrop Safety Razor Co., Limited
TORONTO, CANADA

En 6crivant aux annonceurs, ei vous mentionnez le "Prix Courant", vous vous assurez un meilleur service.

S UR les rasoirs, cuirs,
lames, etc., fabri-
qués dorénavant par

nous, nous apposerons la
marque "Valet" en plus
de la marque de fabri-
que "AutoSrito' com-
me indication supplé-
mentaire que ce sont
les produits authenti-
ques de la AutoStrop
Safety Razor Co. Li-
mited, de Toronto.

Vol. XXXIV-No 15 LE PRIX COURANT, vendredi 15 avril 1921
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MACHINES A LAVER ET ESSOREUSES CONNOR
Les machines à laver de la ligne Connor sont

de dessin distinctif et sont les premières dans leurs
classes respectives.

En tenant les machines à laver Connor vous
pavez que vous tenez des articles d'un mérite
éprouvé et ayant des qualités attrayantes de
vente, que ce soit des machines électriques, à gaz,
à moteur hydraulique ou à main.

Pas un modèle unique, mais de nombreux
genres pour répondre aux demandes locales.

Pour les territoires qui ne sont pas encore
distribués, nous sommes prêts à avoir de nou-
veaux détaillants pour tenir les machines à laver
et essoreuses Connor dans n'importe quelle partie
du Canada.

e
Prenez par exemple les caractéristiques exclu-

sives de la machine électrique à laver et à essorer
"Perfection" de Connor. Elle possède: Baquet extra-
épais, ioulettes mobiles en tous sens, moteur bien pro-
tégé en-dessous du baquet et hors du chemin, aucun
engrenage ou volant exposé, essoreuse tournant com-
plètement, rouleaux de la meilleure qualité--de 12
pouces de large, dispositif de sûreté sur l'essoreuse.
Une machine électrique de prix moyen, bien que possé-
dent tous les avaitages désirables des machines les
p.us coûteuses. Lorsque vous songez à vos ventes de
machines à laver électriques, examinez tout d'abord la
"Perfection" de Connor.

La machine à laver Connor avec moteur hydrau-
lique à basse pression, une merveille dans son genre.

Ecrivez-nous pour avoir nos derniers prix et notre
,proposition d'agence.

J. H. CONNOR & SON, LIMITED OTTAWA, ONT.
En écrivant aux annonceurs, si vous mentionnez le "Prix Courant", vous vous assurez un meilleur service.
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"LE PRINTEMPS
EST A NOS
PORTES"

et les fantaisies des jeunes gens peuvent être facilement
tournées en pensées d'amour. Tout ceci ne change pas
le fait que les gens mariés pensent à la peinture et que
les femmes sont toutes disposées à embellir leurs demeu-
res et en chasser la saleté et la tristesse.

Et, dites, y a-t-il jamais eu dans votre voisinage au-
tant de bâtiments qui aient tant besoin de peinture?
C'est la même chose partout. Même les rédacteurs de
magazines en parlent, blâmant la guerre et les prix fan-
taisistes. Ils appellent cela, je crois, "La Reprise". Tout
ceci ne modifie pas le fait que nous devons peindre main-
tenant - tout de suite. Bien! Et, dites donc, si cette
reprise prévue de la construction a lieu, le printemps de
1921 ne sera-t-il pas la plus forte saison que vous ayez
jamais connue.

Tout ceci nous ramène à Ottawa et à ses gens qui
font des peintures pures à des prix raisonnables.et qui se
spécialisent dans la coopération avec leurs détaillants.

Nous sommes anxieux d'avoir de vos nouvelles.
Envoyez-nous une carte postale et nous serons là en peu
de temps.

Ottawa Paint Works, Límited
Ottawa, Canada

5oeet
Succursales: Montréal et Toronto.

En 6erivant aux annonceurs, si vous .n entiqnnesIs "Pç;c Courant", vous vous assurer un meilleur service.
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Carpettes en linoleum et prélart

Une ligne profitable de vente rapide

U NE demande active ''st produite dans tout le pays pour les carpettes en linoleum
et en prélart, attribuable tout d'abord à la façon dont elles ont satisfait le besoin

depuis longtemps ressenti d'un couvre-plancher bon marché, durable et hygiénique et
ensuita à notre vaste campagne de publicité dans tout ile Canada.

Les magasins de quincaillerie trouvent maintenant que ces carpettes sont très
profitables à tenir. Elles ne prennent pas beaucoup de place et sont continuellement en
demande. Elles sont si attrayantes que l'effet général de votre étalage est amélioré lors-
qu'elles sont ouvertes et exposées.

Les carpettes en linoleum et en prélart convenables pour cuisines ou autres pièces
et les attrayants dessous de poêle se font dans les dimensions suivantes:

TAPIS ET CARPETTES EN PRELART CARPETTES EN LINOLEUM
3 pieds x 3 pieds 6 pieds x 9 pieds
3 pieds x 4½/ pieds 7% pieds x 9 pieds
4/2 pieds x 6 pieds 9 pieds x 9 pieds
4% pieds x 7½/ pieds 9 pieds x' 10½. pieds
6 pieds x 9 pieds 9 pieds x 12 pieds
7% pieds x 9 pieds 10% pieds x 12 pieds
7½/2 pieds x 10% pieds 12 pieds x 12 pieds

Les grandes carpettes de 6 pieds x 9 pieds et au-dessus sont emballées individuel-
lement en cartons. Les dimensions plus petites sont en rouleaux de six - toutes du
même patron.

IMPORTANT: Ces couvre-planchers sont faits en Canada pour supporter les con-
ditions. climatériques du Canada, par des ouvriers Canadiens. Lorsque vous achetez et
vendez ces couvre-planchers vous achetez ce qu'il y a de mieux et en outre vous aidez à
procurer un emploi continu à ces ouvriers.

Note.-Notre livre de modèlçp, en couleur, reproduisant environ 150 patrons, est
adressé sur demande.

SPECIFIEZ NOS MARCHANDISES FAITES EN CANADA
DISTRIBUEES PAR LE COMMERCE DE GROS.

Dominion Oilcoth & Linoleum Co., Limited
Montréal, Canada

En 6crivant aux annonceurs, ai vous mentionnez le "Prix Courant!, vous vous. assurez un meilleur service.

LE PRIX COURANT, vendredi 15 avril 1921 f- Vol. XXXIV-«No 15
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Que pensez-vous du Stimulant
des ventes de Burlap?

D ES centaines de quincailliers ont déjà reçu leur exemplaire. Placez-le là où il tra-
vaillera pour vous - sur le comptoir comme le vendeur muet, et tenez votre stock

bien assorti pour répondre à la demande croissante.

Les quincailliers de tout le Canada vendent cette année plus de Burlap qu'ils
n'avaient jamais pensé qu'il fût possible. 1921 promet d'être une année exceptionnelle
pour la construction et par conséquent l'année exceptionnelle pour la vente du Burlap.

Nous nous ferons également un plaisir de vous envoyer des échantillons de Bur-
laps pour décoration de murs dans les trois nuances huilées - blanc, beige et vert.
Vous serez ainsi à même de montrer à votre client le produit - tel qu'il le recevra de
vous prêt à poser sur le mur tout comme du papier peint et à être peint de n'importe
quelle nuance désirée.

Faites une commande d'essai aujourd'hui. Une petite dépense vous
permettra d'avoir un stock suffisant de Barlap pour décoration de murs.
Demandez notre stimulant de vente.

Dominion Oilcoth & Linoleum Co., Limited
Montréal Canada

En écivant aux annonceurs, si vous mentionnez le "Prix Courant", vous vous assurez un meilleur service.

21
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Le] VERNIS-TEINTURE
!Sherwin-Williams @

c ST un produit "Cove7r the Earth" (Couvre
la terre) et ce fait à lui seul est une

assurance définie de qualité garantie.

Pour retoucher les endroits salis à l'intérieur
de la maison, pour redonner la bonne apparence
originale des vieux planchers usés, des meubles
et des boiseries intérieures de tout genre, il n'y
a rien qui soit plus digne de votre recommanda-
tion q< e SilER-VILL-AC.

Vendez et recommandez SHER-WILL-LAC.

Chaque étalage que vous faites sert à vous
attirer une plus grande pa'rtie de la demande
de Sler-Will-Lac - demande qui est constam-
ment provoquée par une publicité intensive au
consommateur.

Nous avons un système d'Echantillons gratuits
et un système d'escompte cumulatif. Ils ne man-
queront certainement pas de vous intéresser et

s d'augmenter vos ventes de vernis-teinture avec
le Sher-Will-Lac de Sherwin Williams. Ecrivez-
nous et laissez-nous vous en parler.

TàvE SIHERWIN- WILLAMS CO.
of Canada, limited&OQ',csawae.o saes Too.eow.... C ca. ceseet e5

En écrivant aux annonceurs, si vous mentionnez le "Prix Courant", vous vous assurez un meilleur service.



LE PRIX COURANT, vendredi 15 avril 1921

En écrivant aux annonceurs, si vous mentionnez le "Prix Courant", vous vous assurez un meilleur service.



LEeI ORN edei1 vi 91Vl XI-o1

Des -Profits avec le

Ný1. AN
INSTALLATION POUR LE PETROLU

C. modèle No 19 répond parfaitement à vos besoin..
Lapompe mesure par gallon. deni-gallon ou quart.

Ce genre d'appareil est un standard depuis deu aunée
et a prouvé maintes fois son Incombustiblité et Me
qualités de producteur de bénéfices,

1 itn

-1%I.21
la pompe à gazoline <fg. 241)
,représentée cl-dessus est blen
connue et bien vue deu auto.
mobillites de partout. Ele
pompe par gallon, demi-gýal-
Ion, quart ou chopine. Cons-
truite avec ou sans lumière
électrique. Se ferme à clef.
Coms>te filtre et mesure la
gazoline en la vorasat dires-
tement dans ltu automobile&.
S'emploie avec un réservoir
dans le sous-sol.

Les Outils de Bù4cherons
de Pink

les outils Etalons dans toutes les provin-
ces du Dominion, en Nouveile-Z6ande,
Australie, etc.

Nous manufacturons toutes sortes d'outllh
de bûcheron - Légers et de Bonne Durée.

TELEPH. LONGUE DISTANCE No 87

Demandez notre catalogue et notre liste de prix.

Vendus dans tout le Dominion par toua
les Marchands de ferronnerie en gros et
en détail.

THQSe PINK CO, Limi'ted
Nanufaeturkrs d'OUTU1S EU NUCNhIE~NB

PE MBROOKE (ONTARIO FABRIQUES AU CANADA

En 6crivant aux annonceurs, si vous menflbnnez le. "Prix Courant", vous voue saurez un meilleur servioe.

Demtandez-nous notre brochure No 20-E crivez tandis que vous y pensez.

Se F. BOWSER & COMPANY, Lmited
66-68 Avenue Fraiser, TORONTO.

Dureau, de vente dans toua les centres. - Représentants partout.

LE PRIX COURANT, vendredi 15 avril 1921 Vol. XXXIV-No 15

Le système Bower d'emmagasinage de l'huile vo>ue
aidera à retirer un bon iprofit de votre département
d'huile.

Il évite la perte, la détérioration de l'huile et la
contamination d'un etok précieux.

111 épargne le temps de votre personnel de vente et
procure un meilleur service. à vos clients.

Il =up iles planchers trempés d'huile et écarte
le dagrdincendie.

lie système Bowser est construit pour fournir du
service-il est durable et permanent. PI mesure
un gallon exactement d'un coup et montre d'une
façon précise le montant à faire payer pour chaque
quantité diotribuée.

Sans le Bowser, le Profit sur
l'Huile est imposllile



LA TOLE GALVANISEE

QUEEN'S HEAD"
EST TOUJOURS EMPLOYEE LORSQU'ON
-:- DEMANDE CE QU'IL Y A DE MIEUX

STOCK ET IMPORTATION

JOHN LYSAGHT, LIMITED
MONTREAL

FER-BLANC EN FEUILLES
TOLES CANADA

TOLES NOIRES ET ETAMEES
:-: METAUX EN FEUILLES :-:

de toutes sortes

FER ET ACIER
FER EN GUEUSE

METAUX EN LINGOTS

A. C. LESLIE & CO., LIMITED
BRISTOL ET MONTREAL

En icrivant aux annonceurs, si vous mentionnez le "Prix Courant", vous vous assurez un meilleur service,

Vol XXXIV-No 15 LE PRIX COURANT, vendredi 15 avril 1921
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PEINTURES ET VERNIS
Emails brillants et mats,. Teintures et Enduits

Blanc "Peerless" pour peintre

COULEURS SECHES
Couleurs à l'huile et Japon

Vernis de couleur pour automobiles et voitures
En somme nous fabriquons

Un superbe protecteur pour tput ce qui existe sous le soleil

R. C. Jamieson & Company, Limited
FONDEE EN 1858

Propriétaires-exploitants de P. D. Dods & Company, Limited
CALGARY MONTREAL VANCOUVER

En écrivant aux annonceurs, si vous mentionnez le "Prix Courant", vous vous assurez un meilleur service.
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Etes-vous prêt pour le commerce du printemps ?

METTEZ EN STOCK maintenant les Produits Jamieson pour
être prêt à répondre aux demandes de votre district pour la
saison du nettoyage de printemps.

LES PRODUITS JAMIESON sont constamment demandés
par les consommateurs qui ne sont satisfaits qu'avec ce qu'il
y a de mieux et ils assurent des ordres de répétition, car ils
possèdent la satisfaction désirée aussi bien pour le détaillant
que pour le consommateur.

LE BLANC "PEERLESS" POUR PEINTRE DE JAMIESON
est bien supérieur à tout autre blanc de plomb, car il est plus
durable, plus blanc, plus joli, il couvre mieux et est plus éco-
nomique. Dans les ouvrages d'extérieur il ne craque pas et
ne se détache pas et dans les ouvrages d'intérieur, il ne jaunit
pas.

La qualité des Produits Jamieson est garantie
par plus de soixante ans d'existence

R. C. Jamieson & Company, Limited
FONDEE EN 1858

Propriétaires-exploitants de P. D. Dods & Company, Limited

CALGARY MONTREAL VANCOUVER

En écrivant aux annonceurs, si vous mentionnez le "Prix Courant", vous vous assurez un meilleur service.
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- crivez-nous pour avoir- les propositions que nous
* faisons aux marchands.

THE GLIDDEN COMPANY,, LàMIE, 327 RUE CRAIG OUEST, MONTREAL.
MONTREAL -TORONTO - CLUVELAND .BAN FRANCISCO READING NE~W YORKC - CHICAGO
KANSAS CMT DUTROIT -BOSTON PrrrogBUnG -LONDON -ATLANTA -- DALLAS'

Ps

lui ----

Vol. XXXIV-N

biiil4li,".I+mmIIÉM IMMMM ------------ --- - -----M -----------

La Peinture P ré pare
ENDURANCE

Votre clientèle compte que vous ne tiendrez en stock que
les meilleures peintures. Si vous 4désirez; faire avec succès un
commerce de peintures et de vernis, *il est essentiel que vous
arrêtiez votre choix sur ceux de la plus haute qualité.

Nous vous prions de mettre à l'essai "Glidden's Endur-
ance Paint" ,et de la comparer à n'importe quelle autre sur le
marché. Aucune ne l'égale pour ce qui est de la densité et de
la superficie couverte. Vous choisirez alors la peinture de
Glidden.

o15
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Un vernis très recherché pour l'intérieur c'est le

Ce nom de Jap-a-lac est aujourd'hui bien connu des
familles de toute la province de Québec et toute ména-
gère en connait l'utilité pour l'intérieur de sa maison.

Tous les marchands savent ce que cela leur vaut de
l'avoir en magasin.

Que votre stock de Jap-a-lac soit toujours complet.

THE GLIDDEN COMPANY, LIMITED, 327 RUE CRAIG OUEST, MONTREAL
MONTREAL TORONTO - CLEVELND P SA RACISCO - READING NN W TAOR -CCÂGOKANSAS CITY - DETROIT -BOSTON -PITTSIBURG -LONDON A TLANTA -DALLAS3

I

lei M-I

En 6crÏ aux annonceurs, si vous nientionnez le 'P'ix courant",' v'o s. vous -assurez un- meilleur service.

Vol. XXXIV-No 15 LE PRIX COURANT, vendredi 15 avril 1921
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Avant que vous ne placiez cette commande
Laissez-nous vous donner des détails sur les

PNEUS ROYAL OAK
Laissez-nous vous montrer ce qu'ils ont à vous offrir
pour augmenter vos ventes et votre clientèle.

Des lettres de courtiers et de détaillants nous *
disent combien ils sont satisfaits des ventes de
Pneus Royal Oak, et combien les clients sont
satisfaits du genre de service qu'ils obtiennent.
Par exemple une maison de quincaillerie de l'ouest
dit qu'après avoir fait rouler un pneu Royal Oak
sur 5,750 milles, il était encore en bonne condition
et paraissait encore bon pour quelques milliers de C .y;
milles de plus.

Ecrivez-nous aujourd'hui pour connaître nos pi1, r.SW<aiitencouragements spéciaux aux détaillants. Dites- que le chne.
nous simplement sur une carte postale ou sur un entête de
lettre "Veuillez m'envoyer les détails de votre offre au détail-
lant" et signez votre nom. Les détails vous parviendront par
retour dg courrier.

OAK TIRE & RUBBER iCO. LIMITED
258 RUE VICTORIA, TORONTO.

6UCCURSALES:
MONTREAL: 342 Rue bc-Jacques. WINNIPEG: 120 Rue Lombard.

Bardeaux en acier galvanisé
Plaques de côté en fer ondulé

la plus grande usine de tôlerie de 'Empire Britannique.

dePEOLAR
Plaques de côté.

Modèles uni ou imitation pierre.

Plafonds et murs métalliques.

Gouttières et tuyaux de descente.

Ponceaux métalliques.

Ecrivez pour avoir la liste de prix et le
catalogue illustré.

THE PEDLAR PEOPLE LIMITED
FONDEE EN 1861.

26 RUE NAZARETH, MONTREAL, P. Q.
SIEGE SOCIAL ET USINES: OSHAWA, ONT.

Succursales: Québec, Halifax, St. John, Ottawa, To'onto, Winnipeg, Calgary, Vancouver.

En. écrivant aux annonceurs, si vous mentionnez le "Prix .Courant", vous vous assurez un meilleur service.
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Lorsque la peinture sèche
avec dès taches mates

Vous avez déjà vu un ouvrage de pein-
ture qui, lorsqu'il est sec, montre des
taches mates et vous vous êtes sans doute
étonnés de savoir quelle en était la cause.

Une des raisons consiste dans l'huile
employée dans la fabrication de la pein-
ture.

L'huile, si c'est de l'huile de lin, a été
faite avec l'idée de tirer tout vestige
d'huile possible de la graine de lin, même
aux dépens de la qualité du produit fini.

Il y a un point dans le pressage de la
graine où l'huile qui est extraite devient
une substance mucilagineuse. Ceci dans
l'huile nuit beaucoup à la qualité et occa-
sionne les taches mates dans la peinture.

L'huile de la marque Livingston ne con-
...RAW Itient jamais cette matière. Ceci est une

des raisons de la qualité de la marque
Livingston.

NOTE. - Cette matière mucilagineuse
s laissée dans le pain de lin augmente sa

SCILvaleur comme engrais. C'est pourquoi le
pain de lin de la marque Livingston est
toujours de la plus haute qualité.

The Dominion Linseed Oil Company, Limited
BADEN, MONTREAL, TORONTO, WINNIPEG.

En écrivant aux annoncefte, ai vous mentionnez le "Prix Courant", vous vous assurez un meilleur service.



P ilote Supéerieure sans Tuyau
Lisez cette liste de points mar- cod ùir àam
quants et vous trouverez une
preuve convaincante de l'efficýa-
cité de la Pilote
Supérieure sans Csn

tuyau. Facile et
économique à
installer; un seul
trou a percer
dans le plancher; Cjorrecty Propor.

pas de réseau deCh
tuyaux; a s p i r e Arran entent for

l'air froid de la Hio ter Coii

m ai s on et y i n Abso

maintient l'air iner Casing

chaud; conserve seires Pot

les pla nchers Contraction

chauds pour les
enfants et la cave ae Joit

f r aÎ c h.e pourCup eJint

l'emmagasinage. Wte Pa

Recommanda- AnBCike o"sr'

ble, Digne de GaeEver lnventedi epRom o PCm

confiance, DpRoyM l « r

Hygiénique.

The Hall - Zryd Foundry Company
LIMITED

HESPELER, M ONTARIO

cold ask

SAbb t Battomn

Econoniisez
dépense de

250/o sur la
combustible

La Pilote Supérieure sans tuyau
cl;auff e la maison uniformément
partout avec abondance de cha-
leflr et économise 25 pour cent
sur ila dépense de combustible. Le
confort et la commodité procurés
par la Pilote Supérieure valent
plusieuýrs fois son prix d'achat. Les
détaillants trolyveront que cette
fournaise efficace est une ligne
profitable à vendre.

En écrivant aux annonceurs, si voua mentionnez le "Prix Courant", vous voua assurez un meilleur service.
r
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FOURNAISE MEILLEURE ET
PRIX PLUS BAS

A

Une fournaise à air chaud qui diffère entiè-
rement des fournaises ordinaires. Elle est én-
tourée d'une double cloison métallique: l'air
chaud circule entre la fournaise même et la
première cloison et l'air froid entre la première
et la deuxième cloison. Grâce à la

BANNER
PiPE LESS

FURNACE
on peut placer des légumes ou des fruits tout
près de la fournaise sans les affecter, car la
cave sera fraîche tandis que la partie habitée
de la maison sera confortablement chaude.

Commè il n'y a pas de tuyauterie a adapter
à cette fournaise elle peut être installée dans les
vieilles constructions. Cette fournaise chauffe
tous les appartements d'une maison sans qu'il
soit nécessaire de pratiquer des ouvertures ou
d'avoir des registres dans chaque chambre.

Economique comme coût d'installation -
Economique comme coût de chauffage, la
Banner Pipeless Furnace n'a pas d'égale. En
plus

ELLE COUTE MOINS CHER QUE LES
AUTRES

ELLE SE VEND $175
ABSOLUMENT COMPLETE.

UNE GARANTIE ABSOLUE de satisfac-
tion est donnée avec chaque achat de fournaise
Banner - pas de restrictions - pas de condi-
tions exceptionnelles; satisfaction est donnée
à l'acheteur ou son argent est remboursé.

CE QUE DIT LA MATHEWSON HARD-
WARE, 734, rue Queen Est, Toronto:

En réponse à votre lettre du 18 mars au sujet
du succès de votre fournaise "Banner Pipeless", je
dois vous dire que nous en avons installé 20 de diffé-
rents modèles l'automne dernier - et quelques-unes
étaient pliurs dans des maisons mal construites,
na.ç chacune <le celles que nous avons installées a
donné là plus comuplèle satisfaction à nos clients.

{'haque acheteur est un client satisfait et nous nous
attendons à faire de grosses rentes de roire fournaise

en 19'21. La maison qui rend de vos fournaises ordi-

wiires et de ros fournaises sastuyoniterie vend l'une

dles meilleures liqnes de fournai'es fabriquées au
Canada.

(Signé)

The Mathewson Hardware Co., Ltd.
Par George Mathewson.

Demandez notre circulaire descriptive.

The Galt Stove and Furnace
Company., Limited

GALT, ONT.

En écrivant aux annonceurs, si vous mentionnez le "Prix Courant", vous vous assurez un meilleur service.
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Poêles de. cuisine de cachet et de classe
La ligne de poêles de cuisine, poêles et fournaises Maple

Leaf est vaste et variée - répondant à tout besoin connu et
convenant à tous les goûts.' Elle offre des possibilités de béné-
fice sans égales au détaillant avisé.

Dans ces pages nous allons indiquer quelques-uns des prin-
cipaux modèles.

Nous nous ferons un plaisir d'envoyer sur demande le cata-
logue illustré complet avec liste de prix.

"Falcon" Maple Leaf
C'est un poêle de cuisine qui forme une classe à

part. Il possède toutes les améliorations et commodi-
tés possibles qu'une femme peut désirer. C'est un des
poêles de cuisine les plus désirables et de vente rapide
qui soient sur le marché aujourd'hui.

Il a une grille duplex durable - un vaste foyer
avec côtes perpendiculaires-un registre direct à glis-'
sière-une plaque avant à clef élévatrice-il est d'un
joli dessin avec d'épaisses garnitures en nickel uni.

Se fait en deux dimensions avec four de 18 pouces
et 20 pouces. Le "Falcon" chauffe vite, uniformé-

"FaIcon" Maple Leaf ment et donne une cuisson et un rôtissage parfaits en
tout temps.

Le pole de cuisine "Pride" Maple Leaf
Ce poêle de cuisine a la faveur générale, à cause de sa

construction durable et de sa valeur. Il a acquis une répu-
tation enviable pour son rôtissage- rapide et parfait et la
liste des clients satisfaits est longue et va toujours en aug-
mentant.

Il est construit d'une façon compacte,-joliment garni
-grilles de foyer et dessus de construction standard-avec
une base forte et des pattes qui donnent au "Pride" un as-
pect plaisant et solide.

Poêle de cuisine "Prile" Maple Leaf avec tablette élevée.
Plusieurs genres de chauffe-plats et de tablettes à choisir.

NOTE.-Nous demandons des détaillants partout.
Le fabricant de poêles, poêles de cuisine et fournaises

Maple Leaf avance partout par bonds et par sauts.
Nos détaillants sont répandus maintenant d'un océan à

l'autre. Mais il y a encore de nombreux endroits où nous
n'avons pas de représentant. Ecrivez-nous aujourd'hui pour
obtenir les produits Maple Leaf pour votre localité.

"Pride" Maple Leaf

BEACH FOUNDRY LIMITED
,,,,WOTTAWA Suceursales à

WINNIPEG et VANCOUVER

En 6crivant aux -annonceurs, si vous mentionnez le "Prix Courant", vous vous assurez un meilleur service.
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Deux beautés-Uniques et extraordinaires
Dans la ligne Maple Leaf nous tendons toujours à la perfection.

Nous ne sommes jamais satisfaits avant d'avoir trouvé l'appareil
absolument le meilleur possible pour faire l'ouvrage spécial auquel il
est destiné. A titre d'exemple voici deux poêles de cuisine Maple Leaf.
Chacun d'eux est parfait dans son genre.

Le poêle de cuisine
"Composite" Maple Leaf

Un poêle pour le chauffage, la cuisine et le rôtissage qui est le
dernier mot de l'efficacité - possédant tous les points qui signifient
qualité, économie et service. Il réunit les avantages de combustion
parfaite de la fournaise "Québec" avec ceux d'un poêle parfait pour
la cuisine ou la pâtisserie. Il économise la place, vous permettant de
faire la cuisine de la famille sur la fournaise de la maison. Il brûle
du bois ou du charbon.

En voici un Nouveau
Le poêle de cuisine "Thatsit" Maple Leaf

Voici notre dernier effort dans la combinaison d'une
fournaise avec un poêle de cusine, Il est coquet. Il est
construit avec l'idée qu'une femme qui recherche absolu-
ment le meilleur poêle pour tout usage, dira immédiate-
ment en le voyant "C'est cela". Il est basé sur la four-
naise Québec, mais il a un dessus à 6 ronds comme un
grand poêle. La dimension du dessus, sans compter le
réservoir est de 23 x 331/2. La répartition de la.chaleur
est contrôlée de façon que soit que la chaleur passe ou
non dans le four, la feu soit obligé de passer en-dessous
des six ronds. Le four a 131/4 x 11½ x 20 avec porte se
rabattant, modèle équilibré à ressort-arrêt à friction-
poignée ne chauffant pas et thermomètre. Le poêle est
muni d'une crémaillère à grillade et d'une porte pour ali-
menter le foyer. La plaque de tôle sous le dessus s'étend
sur le dessus du four. Réservoir en cuivre-avec ou sans
chauffe-plats.

Le tuyau dans le four passe derrière le chauffeplat
et non au-travers de celui-ci, laissant aussi plus de place
sur le dessus du poêle et plus de place sur la tablette du
chauffe-plats.

Nous nous ferons un plaisir de vous envoyer plus de
détails sur n'importe lequel de ces poêles de cuisine,
poêles ou fournaises et serons également heureux de rece-
voir vos demandes d'information au sujet de n'importe-
quel article dans la ligne des poêles.

BEACH FOUNDRY LIMITED
Siège Suceursales à

STTAW A . WINNIPEG et VANCOUVER

En écrivant aux annonceurs, si vous mentiornez le "Prix Courant", vous vous assurez un meilleur service.

t MOM w-W SêMffl



LE PRIX COURANT, vendredi 15 avril 1921 Vol. XXXI V-No 15

C'est le
a été la cause

Principe
de cette expansion

Nous nous sommes ardemment efforcés
depuis près de soixante ans de mettre à l4
disposition du public en général une ligne dé e
marchandises que nos agents puissent cons-
ciencieusement recommander et libéralement
garantir comme un produit du plus grand

En rannée 8 mérite.

Le Principe essentiel de cette maison, est, d'abord, ensuite et toujours de
n'offrir à ses clients que des articles d'un mérite irréfutable et d'avoir toujours
présent à l'esprit le bien-être de ses pratiques.

NOUS CHERCHONS A PLAIRE.

Notre ligne de poêles,
cuisinières et fournai-

'ses JEWEL est sans
égale.

Nos BALANCES
Imperial Standard et

Champion Jewel
sont le fruit d'une
longue expérience.
Notre fabrique est le
foyer de m&aniciens
experts.

Ecrivez pour avoir
nos gros catalogues
illustrés.

En Fannée 1920

The Burrow-Stewart and Milne Company, Ltd.
HAMILTON, CANADA.

Représentant pour l'Est:

John R. Anderson, 36 rue Saint-Dizier, Montréal, P. Q.

qui

;li

En 6crivant aux annonceurs, si vous mentionnez le "Prix Courant", vous vous assurez .un meilleur service.
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FONDEE

EN

1880

FONDEE

EN

1880

Diagramme montrant une couverture garantie de McArthur.

Plus de 41 ans de service satisfaisant a nos clients

Toiture Standard de McArthur
Toutes les surfaces plates doivent être couvertes comme suit:-
1

0
-Posez une épaisseur de papier de doublage résiné de McArthur, ou de feutre non

saturé de McArthur, en recouvrant les feuilles au moins d'un pouce. Clouez les feuilles sur
les planches du toit, simplement assez pour les tenir en place.

2 0
-Sur toute la surface. «tendez deux épaisseurs de Feutre goudronné de sept onces

"Black Diamond" de McArthur en faisant dépasser chaque feuille de dix-sept pouces sur la
précédente et clouez aussi souvent qu'il est nécessaire pour tenir en place jusqu'à ce que
le feutre restant soit posé. Faites monter les feuilles sur les coupe-feu et toutes les sur-
faces verticales d'au moins huit pouces, ou selon qu'il pourra etre spécifié.

3
0
-Enduisez toute la aurface uniformément avec la poix de goudron liquide "Black

Diamond" de McArthur.
4°-Sur toute la surface, étendez trois épaisseurs de feutre goudronné "Black Diamond"

de McArthur, laissant dépasser chaque feuille de vingt-deux pouces sur la précédente. en-
duisez de poix "Black Diamond" toute l'éten-dùe des vingt-deux pouces de chaque feuille,
de façon que nulle part le feutre ne touche le feutre. Pour ma!ntenir le feutre en place, si
l'on se sert de clous, ils doivent être recouverts d'au moins deux couches de feutre.

6
0
-Etendes sur la surface une couche uniforme de poix "Black Diamond" dans laquelle

vous introduisez, pendant qu'elle sera chaude, au moins quatre cents livres de gravier sec.
amiante broyée, ou pierre à toiture, pour chaque surface de cent pieds carrés.

Gravier-Le gravier doit être criblé, de fa-on à ce qu'aucun morceau n'excède 5/8" ou
ne soit plus petit que 1/4". Il doit être sec et exempt de saleté ou de pouesire. Pendant
les froids il doit être bien chauffé et séché avant l'usage. L'amiante broyée, des déchets
de scories, ou des cailloux de grève peuvent être employés.

Poix-La poix doit être la poix "Black Diamond" de goudron liquide de McArthur.

Alex. McArthur & Co. Ltd.
FONDEE EN 1880

82 Rue MeGill, MONTREAL, Canada.

Ecrirez pour avoir les prospectus.

En 6crivant aux annonceurs, si vous mentionnez le "Prix Courant", vous vous asaurez un meilleur service.
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Permettez-nous de vous presenter
"OAKVILLE " la nouvelle

Quelques-unes des
particularités de la
Marmite "Oakville"
à pommes de terre
et à légumes

Les
ustensiles "Oakville''

dépacssent comme
durée tout autre

ustensile -

Faite pour répondre au désir de la ménagère
Canadienne d'avoir une marmite à. pommes
de terre et à légumes qui soit faite en alumi-
nium de haute qualité.

La nouvelle marmite "Oakville" à pommes
de terre et à légumes a le bec soudé, propre-
ment fini et fait en métal épais.

Chaque bec est garni d'une passoire qui facilite
l'égouttage sans perte du contenu.

L'anse ajustable maintient le couvercle en place
pendant l'opération de l'égouttage. Ne tombe
pas sur le côté et ne vient pas au contact de la
chaleur.

Ne peut pas brûler les mains avec la vapeur
pendant l'égouttage.

Envoyez une commande d'essai aujourd'hui.

The Aluminium Ware
RICHARDSON & BUREAU, Agents, MONTREAL

En écrivant .aux annoncours, si 'vous mentionnez le "Prix Courant", vous vous assurer un rmeilleur service.
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la dernière addition à la ligne
marmite à pommes de terre

Manufacturing Co., Lmited
OAKVILLE, ONT.

En écrivant auÀ annonceurs, si vous mentionnez le "Prix Courant", vous vous assurez un meilleur service.
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LA CON4STRUCTION
ACTON VALE

2 écules. Secrétaire trésorier de la
C'onmmission Scolaire: J. A. Docîles,
St-André d'Acton. Entrepreneur gé-
néral: A. I>arie, i8t-Jffline. Tous tra-
vaux à faire ù la Journée par l'en-
trepreneur génériwl.

AYLMER
llitàiment; de ferme et dépendances

il reeonntruire par travaux à )a jour-
née. Propriétaire: (ico. N. Nash, Che-
afin d'Aylmer.

BIEN VILLE
Collège $40,000. Secrétaire trésorier

de la commission scolaire: Henri Pa-
ré. Architecte: Lorenzo Auger, 39 rue
St-Jean. Québec.

.CAPI DE LA' MADELEINE
Résidence $5,000, St-Volère, Pont

St-Maurice. Propriétaire -et construc-
teur: Henri Desaulniers, 268 avenue
Williams, Trois-Rivières.

Résidence $6,000, rue Dorval¶. Pro-
pniétaire: Dame Vve Damase Petit.
Briques: Trottier, Villeneuve & La-
croix, rute Lejeune, Trois-Rivcières.

Agrandissemxent de -magasin de
plomberie et résidence, rueq. Notre-
D)ame et Pont St,-Mauricé. ý2oprié-
taire et coastr'tucteur: A. 6;4goire.
Balance les travaux à faire ü la jour-
née par le propriétaire.

Couvent $80,000. Propriétaires: Rév.
Filles de Jésus. Architecte: Jules Ca-
ron, 21 rue St-Joseph, Trois-Bivulères.
Entrepreneur général: U. W. Rous-
seau, Cap de -la Madelene. Blectri-
cité: N. Montplaisir, Cap de la Made-
leine.. Plomberie: Ma"scotte * Pré-
rcs. Acier: Eastern Canada Steel&
I ron Works Ltd, avenue Lesage, Que-

CHARLESBOJR
Noviciat $150,000. Propriétaires:

l<év. Pères Eudistes, Bathurst N.B.
Architectesq: llobitud~lle & Robitaille,
203 rite St-Jean, Québec. soumissions
meront denmandées vers le 19 avril.

CHICOUTI
Résidence $4.000. Propriétaire: Ar-

u.,aual Grav'eI. C'onstruiction en bri-
(lues. 'Traau lx doivent commencer
1) <celuiinenient.

Résidenre $3i.500. Propriétaire et
constructeuir: J1. E. A. Dubue. Archi-
tecte: Alfr'ed Lýamontagne. Projet à
ex.écuiter cet été.

Résidence $8.000. Propriétaire et
construe<teu.r: J. B. A. Dubue, rute
Price. Architecte: Alfred Lamonta-

T~e ravaucx doivent être entrepris
e-n mai. Construction en pierre.

1)EjSCHA% BAIULT
Agî'audîiliss.nhtient d'ateliers-. Proprié-

taire et constructeur: Clovis Naud.
DIXIE

Maison de olub, $450,000. Proprié-
ta&ire,: NMontreal Golf Club. Président:
%Y. IL. Baker, 773 rue Sherbrooke
Ouest, Montréal. iSecrétaire trésorier:
l'.- F. Waterhouse, Boîtoe postale 2349.
Mont réal. Architecte:- Chas. J. Saxe,
3164 rue Dorchester Ouest, Montréal.
L.a Cie du Grand Tronc va faire pla-
er une voie de raccordement pour
la livraison des matériaux.

DORVAL ISLAND
2 résidences à l'étude. PropriétaIre:

l. M. Bulantyne, 8 rue etiNIcolas,
Viontréal.

GRAND'MERE
Maison pour visiteurs $15,000. Pro-

priétaire: Laurentide i3o Ltd, Surin-
tendant: (seo. Cahoon Jr. Architecte:
Il. C. I>erran, 44 rue St-Pierre, Trois-
ivières.
Transformation d'une succursale de

ha nque, $7,500. Propriétaire: La Ban-
que 'Nationale, rue St-Pierre, Québec.
Architecte: Pierre Lévesque. 115 rue
1't -Jean, Québec. Entrepreneur g'éné-
ral: .Tus. Coossetin Ltée, 85 rue Dtal-
hiotsie, Québec.

KATEVALE
Mfagasin. Propriétaire et construc-

leuir: Jules L'Heureux. Propriétaire
('e inande immédiatement prix pour
tous matériaux et quantité de vitres.

LA BAIE
llésdence $5,000. Propriétaires et

constructeurs: Proulx & Frères. Cons-
f ruction lambrissée en briques. Tous
travaux et faire à la journée.

LACADIE
Grange. Propriétaire: Hlenri F. De-

lIind. Architecte : Xavier Degogne.
('ouusitrucetion en bois, ciment et béton.

LJACHINE
'Magasin -& Résidence $25,000, rue

Notre-Dame. Propriétaire et oonstruc-
t.c*ur: J. Théorêt, 46, 14ème avenue.
A rclhitectes: CardiInal & Beauchamap,
26 rite St-Jacques, Montréal. Pein-
ture: A. Jolicoeur, 235, 8ème avenue,
I-Lchine. Tuâles: E. Lepage, 34 rue St-
Vincent, Montréal.

Cottage. Propriétaire: H. R. Pat-
turson, 138, 5ième avenue. Architec-
t4 s: Cardinal & Beauchamp, 20 rue
'I't-Jacques, Montréal. Entrepreneur
geéitéral: Donat Sutherland, l01, 56e
avenue, Lachine. Peinture par le pro-
priétaire. Tous travaux à faire à la
j'umirnée par l'entrepreneur général.
l'as de matériaux requis.

MONTREAL
Résidence (4 flats) $7,000. 1ère ave-

n:,e. Roseunont. Propriétaire et cons-
t ructeur: Jos. Perron, 395 1ère ave-
-nue, Tio4entont. Reçoit soumùissions
pouir ll!it rage, toiture et plomberie et
demîanmde prix pour touts matériaux.

Répratonsà théâitre: Propriétaire
Vi)nuiniou Theatre, avenue Papineau.
Gérant: M. N. Lawand. Architecte:
N. Gnriépy. 54 rite Notre-Dame Ouest.
lyée-orations et elhn.mbilres de toilette a
facire à la journée. Contrat à accorder
pour système à.' eau chaude. Marquise
G;'avel Co., 255 rute Crààg Ouest.

Rtésidenre. $1600 rue Bennett. Pro-
r.riétaire et constructeur: Gen. Ouel-
lotrte. 149 11ld Pie IX. Tous travaux à
faire à la journée. Achat des maté-
riaux suli%'int les besoins.

OIT TREMONT
Caraire $6,000 avenue de l'Epée.

Pc opriéto ire et constructeur: P. Oui-
ffizi. 824 avenue Chanipagneiir.

1 résidences% $10,000, avenue de l'E-
ibee. Propriétaire: J. Mallette, 251 rue
Itt-Ilechasse.

Cottage $35.000 avenue Davaar. Pro-
i étiaire: C. E. Gravel, 50 rue Notre-

Dame Ouest, Edifice Duluth, Mont-
réal. Architecte: J. Perreault, 2100
avenue du Parc, Montréal. Entrepre-
iteurs généraux: MarTogl & Duquette,
2200 rue Waverly, Montréal. Entre-
pren(-eurs généraux demandent soumaM-

Sions pour toiture, plomberie et pein-
t ire et demandent prix pour touts ran-
téraux. Tous autres travaux à faire
à la journée.

.%aison à appartements. P>roprié-
taire: A. Brossard, Arvhitecte : Rl.
<kwt)iutînuait, 194 l'arc Gecorges4-
Et1 ien i44ae, 1'lontr6al. Soumis-

sionus dloivenut être <k'miaudêes SOUS

P III 1.1 I'SIU RG
1g'Iisi, Architecte: J. O. 'lurgeon, 55

Vile St-Fraiciois-X3ivier, Montréal.
Sou muissions reçues isir architecte
siuu1s date de clôture.

1'OINTE.<LAIR1E
Maison de club $30.000. Proprié-

taire: lointe-Claire Boating Club. Ar-
chiitecte: Il. Vallance, 128 rue Bleury,

POINTE DU LAC
Bungalow $5,000, Chemin National.

Piopriétaire: J. O. Lecours, Trois-Ri-
vières. Architectes: Asselin & Denon-
ec'urt, 136 rute Notre-Dame. Entrepre-
i.utr grénéral: J. L. A. Lemuire, 40 rue
Alexarîdre. Electrici'té>: Geo. Duford,
aux soins du propriétaire.

flunguloiv $5,000. Propriétaire: J. A.
V aiàsea u, Trois-Rivières. Travaux à
faire ài la journée.

QUEBEC-
Agrandissement de résidence $4,000.

iPropriétaire: L. Moreau, 257 rue St-
Je:rn. Entrepreneur génuéral: P. H.
Mathieu, L'Ange Gardien, Comté de
Montmnorency. Construction en bri-
que à 1 étage. Toiture en grauvois.

Dispensaire anti-tuberculeux $80,-
0(0. rute de la Couronne. Propriétaire:
C'onseil Municipal, Maire: Jos. Sam-

sn. reffier: H. J. J. B. Chouitnard.
Architecte: J. B1. Pinsonnult. Sou-
mcissions doivent être demandées vers
le 15 avri.

ROXTON FALLS
Mouilin, à scie (système à vapeur).

P'ropriétaire et constructeur: V. La-
tiière. Construction briques et béton.

ST-EDOUIAID l)E FABRE
A~grandissement et réparations gé-

nérle ôl'église $8,000. Secrétaire
trésorier (le la paroisse: ,J. L. M.* Tur-c ctte. 54,ucîissions, reçues par le secré-taire truésorier sans date de clôture.

ST-IIYACINTHE
l'cc~.ternic1 ue $ 100,000. rutes Rosa-

livc & lucheIitr. P'ropcriétaire: Comnmis-
s. ci<l 1 I~c >1' ed ciqe.Archtiteete:
lcuéltiehler. 240 rite Girouard.

I'rsidiit Loiris Augusti, 106 rue
St-ich.l.Secrétnire. M. A. David,

41I ritc' Ste-Anne.
<'ou ent $300,000. Propriétaire: Coli-

i-fit (le lit Présentation de Marie. Ar-
cluite<'te: (ha%. Bernier, 70 rite St-

M1 qie.~ ont réal. Entrepreneur gé-
l'illll: 1i'lduic Boileau, 312 rite Fabre,
Nlgcmt.éta:]. Tous les souts-contrats se-
J'. cnt accordés sous peu* par l'entrepre-
uic-uc r généiýral.

ST-JEPtO.Mf,
Sucurslede la Banque d'Hoche-

icr.Architecte: O. Deguise, Banque
d'Hochelaga, rute St-Jacques, Mont-
réal. Soumissions 'reçues par i'archi-
t cde sans date de clôtnure. Plans et
splécifications chez l'architecte.

ST-JO VITE
Garage publie $4,000. Propriétaire

et constructeur: V. Grenon. Tous tra-
vaux à faire à la journée. Construc-
tion bois et briques.
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L E nom de "Barrett" sur n'importe quel produit est la marque d'identité d'un article dequalité. Les produits Barrett sont de vente rapide parce qu'ils assurent la satisfac-
tion du client. Les produits décrits ci-dessous sont le résultat de longues années d'expérience
dans la fabrication et chacun d'eux est le meilleur produit qui soit sur le marché pour son
usage particulier.

Notree publicité dans les principaux journaux et.publications annonce à votre clientèle
que la marque de fabrique de Barrett est toujours un sûr garant de confiance.

Ciment Liquide à Toiture
Everlastic

Sans égal pour restaurer les vieil-
les toitures en feutre ou ca.outchou-
tées. Il a -la consistance de la mé-

lamo épaisse. Il est -facile à appliquer et sèche
rapidement en une couche dure, élastique et etra-

*~ordinairement durable. A
l'épreuve de la moisissure,
des acides, alcalis et fumées.
A la môme base que le
"Specitfication Piýtch" de
Barrett qui est fameux par
ses qualités imperiéwbles.
Se vend -prêt à l'itiage en
empaquetages allant <le 141
boîte d'une -pinte Liî baril
ile 40 gallons.

Couverture Caoutchoutée
Everlastic

C'est la toiture en rouleaux d'une
haute qualité exceptionnelle à prix po- '
pulaire. Elle est faite de matériaux ]
imperméables de la plus haute qualité
et elle donnera à vos clients la même
satisfaction certaine que celle qu'elle
donne à des milliers de gens dans tou-
-tes les parties du Dominion.

Il y a un grand marché dans tou-
te~s les locailités pour cette toiture, et
es' dernières années ses ventes ont aug;
minté énormément.

L.a Tbituire ç-aouWholi<uti-e Everlastie se fait en
1, *2 et ; double,, jar rou-leau-x de 108 pieds carrés.
Les Vlouis et le ciment se trouvent dans chaque rou-
leau,

VANCOUTER The Company 2l!ONTREAL TOBONTO

ST. JOHN, N. B.

FA 0

WINNIPEG

HALIFÂX,4 N. B.
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Comrnunity Plate
Cet écrin de 26 pieces se vendra bien

Cet écrin de luxe de 26 pièces aveç
le nouveau modèle Grosvenor est spé-
cialement adapté aux conditions de
vente du moment. Il est garni du
service d'argenterie le plus pratique
et le plus avantageux pour le prix.

Il contient: 6 cuillères à thé, 6 cou-
teaux à dessert manche creux, 6 four-
chettes à dessert manche plat, 6 cuil-
lères à dessert, 1 couteau à beurre, 1
pelle à sucre.

Toutes ces pièces se vendent faci-
lement. Toutes les ménagères en
font un usage constant et personne
ne peut s'en passer.

Vous poùvez vendre ces pièces une.
à une - .ou l'écrin complet comme
cadeur de noces, ou à des nouveaux
maries.

L'Ecrin, avec son superbe intérieur bleu,
fait ressortir la beauté de l'argenterie - il at-
tire l'attention - et il fera l'ornement de votre
comptoir ou de votre vitrine. Dans chaque
écrin se trouve une belle carte avec la liste du

contenu et le prix de chaque pièce. Cet écrin
de luxe se vendra bien, vous pouvez y compter.

Faites vos commandes tout de suite. Prépa-
rez-vous pour les affaires du mois de mai et du
mois de juin.

VOYEZ L'ANNONCE dans la CANADIENNE pour MAI

ONEIDA COMMUNITY; LIMITED
Niagara Falls - - Ontario

En 6érivant aux annonceurs, si vous mentionnez le "Prix Courant", vous vous assurez un meilleur service.

LE PRIX COURANT. vendredi 15 avril 1921 - Vol. XXXIV-No15
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L'AMENDEMENT A LA LOI1 DU POINÇONNAGE

Tlout un émîoi a été créé &uîs le cuiiierve de ia
bijouterie le mois dentiier 'par l'introduction d'uine lui au
Séniat à~ O>ttawa *pourvmoyanit à unt amîendemnîît à 'la Lo)i du
P'oinçonînage (le l'Or et <le l'Argent, par lequel un poin.;
ço ii nage 4le qualité serit pemis sur les art.ivle5 lauéo
ou plaqué-argent. L£ fait qu'ule felée loi. a été l'objet de
uletix lovtureus alors qu'il n'y avait que quuques mnibres
dli vannterve i en eontiaitre la portée a créé un sentiment
défavorable d'autant que limpulsion vint d'une firme
étrangère Pèu ('utada qui a récemmîent établi une sucur-
sale danîs notre pavys. 1.1 semble qu'avec une a*;ociatioîî
bien établie, un effort aurait dîi au muoins; être fait pour
obtenîir une exlpre4.tioîî dIolînioii dlu vonîîîîerve ei général
avant dlétablir et <le'faire ýpa-,,er un amenidement aussi ima-
piortant.

l es différenîtes pd;%sociations, fu-rent informuées par &s
teîrcutlaire; (le lit 'V. N. .1. A., et il devint évident très rapi-
deinent que le voaninerve était opos)é aut eiangeint pro-
poséè. Les maiiitifacturiens de Toronto pasreî tte ré«solu-
tioii sévère et l'exé<'utif (lut distriet de Montréal <lel'-

.'iu ilit dle mêéme danîs les termes uiat "Cette
.\sseia iondécde u'il .soit dlemaîndé aut Séniat <' nie pas;

arîtoriser tlkaiiý,neîîdeet ài la trôsenite l.oî dul Poiniçon niîve,
(alr ((':a provoquerait la fraude et nie servirait pas à (le
biiniffl fins et compliquerait saliis né'e.ssité les condiltion!
dlans cette braiuebe lut voinere <le bijouterie."

iLa question fut. sîlevée à l'assemblée (le l'exécutif <le
;a, C. N. .1. A. et ifut discutée tout aut long. lxorsqu'il1
lt'vint apparent que l'op>inion était nettement contre l'a-

nieîidenient, M. A. :IÂ l.evv présenta une lettre de la eora-
>aieap~u *vant cette législation, justifiant sa position,

niiais, disant qîu'i'l n'avait pas <'ob)jecýtioni à supprimer la
loi sanis préjudlice à une aetion future, si 'le sentiment du
on.nîerce était adverse. L'offre fut aeveptée danýs l'e.rit

oùi il était. présenté, avec une expression de remerciements,
lx'ur le désir évident (le conserver l'harmonie dans le coni-
in.erüe et de ne pas soulever une controiverse qui pourrait
causer du tort ài l'Association. Aivec cet heureux présage,
"nl -pouvait.penser que la discussion était close. On vit -nlus
tard, cependant, que le t%énateur M. Lyneh-Staunton avait
h'Vidé 1' activer la pa.ssation <le la loi devant le Sénat.

DESý ETALONS DE QUALITE

Un les plus impqortants points discutés à la récente
"ilvention des bijoutiers de Winnipeg fut -la brève dis-
l!Fiof sur la vente 'esarticle, (le qualité par le bijoutier

de <ltai ii. Il fut déclaré i îci deiiii it qule le standard des
iiîareliani.ses tenîues par le ulétail lan lit i général s'était élevé
eonisidéralîleîîîeit perici't ves dlernières nnii&s. C'ette dé-
'ýla rat iou fut apu pvja r un ni îu<tiren it ue qui dlit

que -Ni fi nte avait priitiquieîîîeîit dievoîîtilitué les, lignes boit
niiir;Ail, î»in- qu<'lle Sl'étaiît re<'ii comp lte qule le q'oîilîmler(cc
désirait dvs airtiMes- ilivi lîu ns. l'iî au tre orateur pré-teiîdit;
qlue lélévationu de- saî4 a.ts était dfie aiu jrog-règ hi
îuou1Veliit de l'.Us;o<'iation at Caliîada, iais, (Ile le crédit
eni aille ou noni à lat U'. N. .1. A.. le fait di-iire qu'unîe
avaiic(' beîî niai io il été iiu%'e et que 'le voiieree (le
bijo)uterie au .( aiiada est étaflîl '.ji'dui sur lui meilleur
ét.aloii (le quali té que jaunai .

14'eNperieim<t a îplus (lue déiiioiitné que le bijoutier (lé.
tai llanît doit offrir dles artYtles de< q ual ité s'*Il veutt fair rAe
son comnîcnýe un gros sitûecés. Penîdanît l'exc'itationi prov'o-
quée par lat ricente taxe de lux~e, 011 harle. beaucou.p du
hîanîdicap <Ilu bijoutier èii raison dIli fait que le :phîarmîacienî,
-le quincaîillier et le iiîlagasinî d'article, pouir hoînues te-
]iaient des (tu lot it lat vente reveuta it i propremienît

parler au iiiii,,Ii îî de liijotutvrît. NMais 'lat plupart de ceux
qui ee lilaiguiireîit. ainsi outl)li-n'iit le fait qui1l n'y avilit pas
<le -oneýurrelice véritable entre eux et les autre magsils.
C'est le rôle dit Iîijimiten-i iVcîugage-.rr ses cîit cee
des qcîla utN<ii iirntit"., des- art i4les di' valeurt réel le qui
leur doinnîenît iton s;eilentient dut service inais atussi qlui leur

.J~î.î uniî lvrt'!eIas .Ie bijoutier, en se spécia-
lisanit, peut l>rQýttidre à cette réjpitatioii de vendeur d'an-

t je qualité, et c'est îà unî attribut qu'il lie devrait pas
manquer dle miériter.

- -«r------- n

UN CONFLIT D'OPINIONS

fýlue situationi peu ordiniair'e 'a été créée relativement à
J'imîportationi des inareliaiidises au Canada sou's l'item 1209
dul tarif. C et iteiîi -prévoit la pnoliibition d'entrée autCa
iiada <le ,touit article, mianutfac-turé daine, tout Etat ou pays
étran'g-er,* qui porte un linn ou une marque de commerce

qui e.t, ou tend il montrer leP nom ou la marque de corn-
inerce dîîn iinaiîufa<-tirier, niar(Iand ou négociant du

lloyume-lni <u au (14nada ou dle tout autre pays ponglaie,
à moins que ce nonm o>u cette marque dle commerce ne 8oit

aceonipagîîée d'une ijîdiqvatioti bienî nette <le 'l'Etat ou du
.l>ay*s étiranger danleus les iinîr4ohandises ont été faites
01 p0it eý"

Il e.t entendiu que le eonmissaire des douanes à Ot-
tawe. a passé un règlemenit à -l'effet que *le 'nanuîfaeturierî

-amérieagin)ý aient l'autorisation d'expédier aut Canada, noue

(à 8uivre à la pagqe 66) v

BIJOUT ER-IE - HORLOGERIE
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Les. ficelles à lier Marque "Maple Leaf"
de Brantford, réputées en Canada

S ONT reconnues comme SANS EGALES parmi les produits de ficelle
dans toutee les parties du monde. Si ce n'était là qu'une simple affir-
mation, elle n'aurait aucune valeur, mais elle est confirmée par des
centaines de -milliers de marchands et de cultivateurs de grains qui

certifient le fait que les MARQUES "MAPLE LEAF" sont positivement sans égales pour LA
LONGUEUR, LA SOLIDITE, L'UNIFORMIT, L'ASPECT GENERAL, LA PLEINE VALEUR et
la SATISFACTION POUR LE PRIX. De plus, nos produits ont derrière eux près d'un demi-siècle d'expérien-
ce, pendant lequel notre souci constant a été non seuleme:'t de rechercher la confiance et :la considération de nos
clients par des méthodes commerciales honnétes et équitables, nmais encore de conserver et, d'amnélilorer les, meilleurs
procédés connus pour la production des ficelles à lier du plus haut degré de qualité. Comme preuve que notre amn-
loltion, a été pleiuement réaée, nous soumettons l'énorme accroissement et le développement extraordinaire de nos
t!ffaires en concurrence diirecte avec les fabricants de fixclles à ler du monde entier, ayant nécessité de temps à
autre des agrandissements de nos usines jusqu'à arriver Al avoir aujourd'hui une production annuelile de 10,000
bonnes, ce qui est ia production Ule plus importante qu'ait aucune usine Canadienne et de nouvemiux agrandissements
ttcront nécessaires pour répondre à la demande rapidçImeiut croissante pour motre qualité. De gros acheteurs dans
toutes les réglons de la culture du grain où les ficelles à lier de Brantford ont été introduites, les ont trouvées
(Wo' plus satisfaisantes à tous pointe de vue, et si vous ne eonnaissez pas encore ce fait cola vous paiera de vous
f'aire connaissance avec nmus et avec notre ligne. Nous -;ouises prêts à satisfaire vos besoins en f icelfles à lier
lîir grosse ou petite quantité. Ecrivez-nous pour avoir C-hantlllons et cotations. Nous sollicitons la comparaison'
auvec d'autres ficelles. Ndus avons vai'ncu la concurrence parce que nous l'avons dépassée en qtité. Nous nous
gommes spéciallisés dans les ficelles à lier et en avons fait notre étude spéciale. Nous soumettons toutes les fibres
à un traitement spécial pour les rendre Inuttaquables par les inscôtes.

DEMANDEZ CATALOGUE ET LISTE DE PRIX.
CORDES ET CORDAGES EN TMUS GENRES.

The Brantford Cordage Company, Limited
Les plus grands manufacturiers de ficelles à lier de l'Empire Britannique.

BRANTFORD, CANADA.

Ferronnerie, Qulncaillere% Peintures et Vernis,
Huiles, Vitres, Matériaux de Coeistructlon, eke

E~N GROIS
SEULEMENT

Nos voyageurs sont actuement en rnut@ pour vous
visitert lis vous offriront les dernières nouveautés de
r'annIe.

Rléservez quelques minute. d'examen à leurs 6clan.
tillons, ce ne sera pas du temps perdu pour ydus.

Leur collection d'articles est aussi complète que possi.
bis et présente un assortiment des plus variés.

Nos prix ont été établis avec soin, vous ne pouvez
manquer de les trouver avantageux et nous espérons
que vous voudrez bien nous donner la faveur de vos

ordres, que nous remplirons à votre entière staction.

L.H. éber& Cie,
LIMITÉE

IMRTATEURS

297 et. 299 rue SaInt-Paul,
Montréal

LA BONNE PEINUR RAPPORTE
PROFfT

Il se peut que l'on fasse de l'argent tune
fois avec une ligne inférieure, mais, pour
donner satisfaction à votre client, et afin
qu'il vous demeure fidèle, vendIez-lui le
oproduit qui juistifie tout ce que vous en
avez prétendu.

Rempliose -vos tablettes de peinture

"'La Peinture appropriéêe pou&r peinturer convena-
blement.>

A. RAMAY & SON COMPANY,
Fabricants de Peinture et Vernis depis x842.

Toronto
MONTREAL

Wianleg Vai couver
(3).

En écrivant aux annonceurs, ai vous mentionnez le "Prix Courant", vous vous assurez un meilleur service.
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VITRERIE
Le verre à vitre belge nous ar-

rive en quantités et nous pouvons
vous établir des prix très intéres-
sants soit pour livraison immé-
diate ou pour vos importations du
printemps.---Nous avons aussi en
stock ou manufacturons: glace,
glace biseautée, miroir, verre
plombé armé ou prismatique.

Ecrivez, télégraphiez ou téléphonez pour
connaître nos prix.

MANUFACTURINGH0B BSCOMPANY, Limited
MONTREAL LONDON, TORONTO, WINNIPEG.

En écrivant aux annonceurs, i vous mentionnez le "Prix Courant", vous vous assurez un meilleur service.
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Ventes, d'ustensiles en Aluminium

Les articles en magasin qui attirent
l'attention et sont pratiquement des
vendeurs ýmuets sont le plus grand ap-
point pour u~n -magasin.

LES USTENSILES DE CUISINE EN
ALUMINIUM VERIBEST

par leur très beau poli et leur forme
unique, jointes à. l'utilité et au service
de chaque article~ ont atteint ce but.

Une commande d'essai prouvera leur
valeur.

Ecrivez pour avoir
tré et la liste de prix.

le catalogue illus-

f.asserole à) pommes de
terre, anse avec arrêt.
('apac té 12-16 chopines.

VERIBEST ALUMINUM CO. 0F CANADA
78 Rue Duchesse Toronto, Ont.

Papiers Points STAUNTON
Tous noe modiea son e.s Mi poces de large. Cette ui-

formiff idiale dUe largeur perniseltoun iien Meilleur développe-
ument de. dessi de cort, que re. pispiersé peleiin par leurs.
qualités ettraymntes. qu'ilie oe vendent pions rapideinent Pt luei-

tont beaucup plus de gen% à rftapw.e, leur, demeunre.

!tmIo0 Pe'.s uteu à eftetié d., *retonfle, dindienup. ie tuph.-
-erle. de rayurm sou uni% dosn.. une votrIktd e.itaibnIln.ire de
hffmot5 esquisse. Tous". i... quiit#. de papier* pointu sont re-
pr#*Pet#q-m depuis leu artirles ies meilleur marchà jusqu'aux
mpdcialltfm du soinue beau rholv. Bordure% drote ou .U1eopAem.
dams touten leu deruitres nouveautés.

LUR PA431 9 Wi8ON8 de P47ALJNT<N. Les Il
alre de e papiber% et4 partieauent céparée et rdt facile-met
eulevée rires qu'en frappant le bord du rouleau tour la talle. lais-
sat le papier eUacteuent et parfaitement reg"é Cote papiers
épargneat du tem'ps et du travail, sont faclc à ponser et up-

prizoenot la moitié des enui. qui areompagnent ordiniremnt
la Poue du papier.

Nout venu Invitons rerdialemmeo j rerrempfondre ovee nions.

STAUNTONS LIMITED
FADRIOAMT DM AIDUPIT

unal de venta. à ffnhmWI: oe..à, Ne 810
U1dmo. Na»!.a à Webb, M0 mu VWio&.

D. D. UoARTMBITR

En écrivant aux annonceurs, si vous mentionne& le dePrix courant". voue vous assurez un moifleur service.

s:
Bouilloire

LA FORCE D'UNE HACHE
RESIDE DANS SON MANCHE.

STILL
vous procure un outil de traval plus solide car.
les MANCHES DE S 1711. sont faits avec les
nieilIeurs des bois ranradiens.

La vente des
Manches dle Stili

sui-passe de beauroup ceUe des autres marque.

Il y a une raison.
blanches d e hache, de pic, de masse et de mua-
teau. Manches Cant Hook and Peavie.
Cela paie de vendre les StM

J. Hl. STILL MFG. CO.,
nmAs T1

Vol. XXXIV-No 15
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con duANT ve d 15 aril D e
Condu1ets I1rn D'

Marques de Fabrique
représentant des produits

de Qualité
A A >n

n

Protlctivo

BEST «

dc rd

L oI
LAWtmPI&JR
THE KEU TOSAFEt

C ELA nous procure unes
faction d'être associés au

représentées par ces marqu
bien connues.

I
v

Chacune de ces marqu
indique un produit de qualit
mier ordre qui a depuis Ion
sa valeur partout où se fon
électriques.

véritable satis-
x compagnies ,
es de fabrique

es de fabrique
é de tout pre-
gtemps établi O
t des travaux

CT in Devides

Northern Electric Company
LIMITED

MONTREAL
HALIFAX
QUEIEC

OTTAWA
TORONTO
HIAMILTON

WINDSOR
WINNIPEG

LONDON REGINA

CALGARY
EDMONTON
VANCOU VER

'I

\Wc~
JfllllflIlTf CA A A3.N> u ue

En Gorivant aux annonceurs, si vous mentionnec le "Prix Courant", vous vous assurez un meilleur service.
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Multipliez vos
ventes de 1921

La vente d'une lampe de
poche Eveready

(plus)

L A vente d'une lampe de poche à unclient marque le conmencement
d'une série croissante de profits. Elle est
le début d'une demande continue de Bat-
teries Eveready; elle fait revenir l'ache-
teur de lampe de poche à votre magasin,
vous donne l'opportunité d'en faire un
client régulier et aussi de lui vendre d'au-
tres marchandises.

Exposez la ligne de façon attrayante
et voyez comme vos ventes vont grossir.

Fabrication Canadienne pour le Commerce
Canadien.

CANADIAN NATIONAL CARBON CO.,
Limited,

TORONTO et WINNIPEG.

Les Batteries
que le client usent

(égalent)

Le total des affaires
résultant d'une simple
vente

Batteries et Lampes de Poche

En 6crivant àux àddrlboeur, si vous mentionnez le "Prix bourant", vous vous assurez un neiteur service.
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LE COMMERCE DE QUINCAILLERIE
"Les prix ne subiront pas de baisse très sensible" dit M. J. A. Frazer. de la

maison "Lewis Bros. Limited"
Selon l'opinion que s'est formé notre représentant,

d'après les diverses interviews qu'il a donnés aux mar-
chands de gros de Montréal, le prix dans le commerce
de quincaillerie ne sont pas appelés à subir de baisse
subite.

Voici ce que nous disait, à ce sujet, M. J. A. Frazer,
gérant de la -Maison Lewis Bros. Lted: "Le marchande,
dans tout le pays, ont évidemment arrêté que les prix ne
subiront pas une baisse sensible, car non seulement nous
avons constaté une augmentation dans le nombre de com-
mandes, mais ces dernières ont encore augmenté en vo-
lume, ce qui indique qu'on est en train d'augmenter le
stock et de compléter dans une large mesure, l'assorti-
ment de marchandises nécessaire, ce qui ne s'était pas vu
depuis plusieurs mois".

La raison que l'on peut donner de ce changement
d'attitude c'est que l'on comprend qu'il faut créer chez
l'acheteur l'impression favorable que les affaires vont bien.

"Il faut, nous disait un homme d'affaires en vue,
mettre tout en oeuvre pour faire fonctionner comme il
faut la grande machine du commerce. Pour cela il ne
faut pas craindre d'employer tous les moyens honnêtes à
notre disposition. Et le fait de donner à la surface du
commerce le vernis convenable qui lui donnera une ap-
parence attrayante est un de ces moyens.

Voici comment s'exprime à ce sujet M. Fraser:

"Il est évident qu'un marchand qui possède en stock

un article pour lequel la demande se fait sentir, s'il par-
vient à vendre cet article, non seulement réalisera un
profit sur cet article en particulier, mais créera l'im-
pression qti'il est un excellent homme d'affaires pro-
gressif."

Nous comprenons bien, et nous l'avons souvent ré-
peté dans notre journal, qu'il ne faut pas mettre dans le
renouvellement de son stock, autrement dit dans ses nou-
veaçux achats, une exagération préjudiciable. La pru-
:dence qui est de mise en toutes choses, doit être respec-
tée surtout à l'époque d'incertitude que nous avons tra-
versée.

Quoique tout semble vouloir se stabiliser, quoique le
commerce de quincaillerie, moins que tout autre, n'ait à
craindre de chutes retentissantes, il ne faut pas croire
qu'il faille se lancer à bride abattue dans la voie des com-
mandes nombreuses et volumineuses.

Le fait, comme nous l'assure M. Frazer, que les mar-
chands de tout le pays semblent ne pl;us redouter de crise
en donnant des commandes plus nombreuses, n'indique
pas que nous devions nous départir de la ligne de con-
duite sage que les ravages de la guerre nous ont enseignée
si brutalement.

Ce fait marque simplement un regain d'activité dans
le commerce de quincaillerie et c'est bien tant mieux.

La machine du commerce en cette ligne avait besoin
d'activité et le plus tôt l'on contribuera à lui donner le mou-
vement normal, le mieux ce sera.

En paquets de ,6 . Tabac
En 15e RDYA L NAVY à Fumer

botteset.- haché [et pl-g.]liques d'une '/zlb. SOChah ctpu]
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La mentalité d'un marchand.

Nous ne saurions trop insister sur l'idée que nous,
venonst1 de développer trop rapidement. Voici uin fait
que nousm racontait ]fier, MI. Frazer, qui, il. y a quelque
î.'nxps fais<ait la renc'ontre d]'îîî inar<'haîîd, à soit itii n;l

-Il v al quelques jouirs, flouîs (lisait M. leraiyÀr, je
un0iveesats ave' ui iit urc"lîaîîl quli disait que les prix (le
1.erronnerie allaient Iai-er et que, pour cette raisoni, il
t.e voula it pas achleter davanîtage. 1end'înt les dix imi-
mittes quie dura tntre -oniver-saitioni, t rois eleîsse présen-
Cren t à luii, et lui dlemandêi(lirett certains art iees qu'il nle
iit leir tproutrer. Il t,' les avait p)a.- eni took.

l'at vx-vusvous imaginer comnhîcît <le temps '
maiir<'lujiu<l poutrrit <leenrer eii affaires, e'il cotîtinue à

aîivr îi îi cette étroite p)olitiquie? .Je luii suggérai dont.
vv:si vous arlietie,/ pli petite quantité ti'ffisaiite pouri

teniîr votrîe sto(,k ei bonne condition (le telle sorte. que
%ous puiissiez po)uvoir réponîdre 'à la demande courante-.
et cela malgré la baisse Iîcssihle (laits les pirix, croVez-VOusq
que le voluime (le votre stock serait très affecté et que
voUlit, l venidriez pls avec fin p)rofit quelconque vos mar-

elalssplutôt que 41e laisser échapper uin client?
Mlon îuarrclîîîîd rpeMiîndlant quielque(s iiiiiiîtes

<I <otix'liut quie ufis getîî a près tout i'ét.aît d ietée quie
par le hain sens et alors il mie donna une <'oiiimii'die tlh-

Cev fait typique explique parfaitement notre pensée.
Ritnnîrqîtots qute daniis ce cas le vendeur cii gros ne cher--
Oficl pag à induire le mîarchanîd en erretir. Il comiprenid

' i( tte ert (le rien <le compliquer les eses quî'unue
VOIrl fila foillue fait mvirvent pl-w <le tort qu'unîe petite

biieni placiée et à laquelle le mairchandl pourra faire face.
1,'iiiiportauit, encore unle fois, r'est que les affaires,

eni rip'euiant lePur c'ours ý.'ùal>pli'tt suir finîe base o~tliiie.
SiAiîî qluai nous courons, grand risque <le revenir auix per-
irhatiouîs qui se ,;ont piohi~s1endaniiit 1:1 guierre <t les

I'uotls qui lat s1iivit'ent.

Situation générale.

La situation générale semble bonnte. Bien que cer-
fillei articles amcusent encore quelques variations, on petit
dlire qu'il n'y a 'pas (le coups de faudre à craindre dans
Il- firmament du commerce de quincaillerie.

V. P. Ptraulïs, nikiiiufaR'turier (le poëleî bien cotiiu,
nous- disait "qu'il existe encore certaine nervozité eliez
l'acheteur, niais -selon lui cette nervosité tout eîî n'étant
pa,, générale ne paurait être de longue durée."

"On sent partout, ajoutait-il, le besoin que les af-
faires reprennent leur cour normal. Il se dégage de mes
relations avec le hommes d'affaires, une atmosphère, de
bien-être que nous n'avions pas constatée depuis 'long-
temnip.q Bien que tout le monde admette que le commnerce
dii fer et de l'acier ait pris du tempos à se réveiller, celpen-
dant l'a.ssu-rance que noue avons -(e ne pflus avoir à souffrir
le dégringolade suffit à mettre de In -bonîne humeur dans le
monde des acheteurs.

LES PREVISIONS POUR L'INDUSTRIE DES
PNEUS AUX ETATS-UNIS S'AMELIORENT

l.e 1er oc-tolirt, 1920. les stocks do plieulnntiques aux
niain.us de:; iiiaiuîîfitet uriers; et des ina roliaul de$ Etats-Uniis,
s'élevaient àu enivi ron Il .'O)o. a1 pr<fIltt(tioti depuiîs.
lors n'a lubeiiît pas <lp,.2>~de celle dui débuît
,(de 1920,i soi t eniviront 28,001) pniiia 'qu«Iies- pair jour eii-
viront. Le' taux <les vent it>e (1<' 1 ii'iii:it'<1 teýs petndaint :cz
cin à,riieniers itiais et detîti. bietnqu favorablenut ini-
flîuetîé par tft 'in liie (l'iiit-r tti'iiiei<ttdouve.
a1 été ellillîovcine dle I ,600.0O1) juietis seiileiiieltt pi' misiIt.
A îrè'etit. le:.tck cuf tiaii;t duiven t s'é-!iver p)rob)able-
tulenit ài envi roni 6,0100.000 (le lieiia <rsIl v a ow
tun(% amélioration évidenite dans lit situation du1t stock. Lin
<iistriù d e iuati<jtte,.. dans Fic il liquidé forte-
mîenît. Te.i inventaires otît été réduits notablement, lee sa-
]air<,. oiît été abis.les farces dle vente retioavelées. et en
gén1 éral. la fabrication et la vente ont été placées eur uine
ba.;p beaulcoup, <plus solide.

.Malgrè ctte amuéliorationi l'industrie américaine desz
pileuî.natiques n'est pas encore eii pleine voie de prospé--
rité. Sa fortune est inîtimement liée à c'elle dle l'indusqtrie
(1' l'iitit4oiial>il le t à <'elle (Ili umîien gr néal FVn
ailnél orat ion t rawseidante (laits~ l'iiidtitrie en généreul
n'Pst pas certainte imnmédia temîen t, part ieul èrenîent dans
l'industrie <le l'automobile.

en <ites (le pneuinatiques aux mninfacturiers pour
de' nouveauxvatmoie continuterotnt cette atnnée à être
au-esu (le la normale. L.es remplacements (le pnieti
par les propriétaires d'autos usage -se feront plus modéré-
me'nt qu'en temrnps normal. En raisoîii dles conditions diffi-
<'il<'s de ce nmlié, la concurrence îkra très zive. L'ef'fi-
('lcité danq la fabrication et danîs lat venite sera un facteutr
irincipall dles profitez. I)rq prx plus: lha, sur pitqe toutes
les sorte, de pneu mat iques sottprabe spécialement
penîdant la dernière moitié (le l'ani,ée. 'Cepe)ndant <le honne3
affaire Feront faites par les maisons <lu;i ont liquidé leurT
stock et qui ont révisé leurs prix parailèélenient, aux ni-

(et' le concurrence. Tel est l'avis. dé Babsoin.

LA» DOMINION BATTERY OUVRE UN ENTRE-
POT A MONTREAL

LA Dominion Battery Clé. Lilmited, de Toronto, vient
d'ouvrir un entrepôt au No 1907A rue St-Deni% à Mont-
réal, <l'où elle fera les expéditions de seq batteries "Rte-
lialile" et «Coltumnbia", si avantageusement connues du
publie.

M. P. C. Paiement vient d'être nommé gérant de la
suiccursale nou-velle et aura eharge des ventes dans toute
la province de Québec.
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POUR OBTENIR LE COMMERCE DE PEINTURE

DU PRINTEMPS

"Vers. mette époque de l'année, les vendeurs des dé-

preéteneîts dle peiniture dlets niei'tteurs inagaeins de qluincail-
lerie erlierclient les moyens d'obtenir les affaires de prin-

uîjiet ( eouuilne les; affai!re8 sieronit mains faciles à s'assurer
-vt te <ii née, *ill 'est pat; trop tôt po)ur établir vos plans.

îu1 bon moyen de faire (le nouvelles affaires est <le

îî<mtir les regr<lrs -4iîr les î>lîues où -peuvent être faites les
;ifi rüs. Vîms u, ' ch lervcerez pa.s il pêcluer lun eiturgon duins
illie j:ctite rivière à' truiite,.I)iiz plus que ne hasrzl'ours
it, e.'îîî uii (111 calibre '22. Vous devc rw'lierehter les af-
fiti ves !'à où vouts avez le plus (le ch1ances d'eu troulver.

P>ourquoi le pa: 4lierehuer daîs votre propreVosng
et voir quelles sont '&s maisons d&habitation ou autres hâû-
tiese.. qui <uit besoin de peinture. Lorsque mou avez cette
iniformaiptioit, écrivez ue -bonne lettre cou'rtoiee aux pro.-
lriètaire<. et essayez de les décider à fptire saine tarder ses
travauiqx <le -peinture du printemps.

{k'tte idée d'obtenir dee, affaires par correspondance
eszt -très imiporùuunte'et très profitable et un mot su~r les
liste-z et 'es cliente probables ne eerait pas déplacé ici. Aut
po>inît, le vue (If lé4conomie (lants lia pub~licité directe, les lis-
tl 'rses tiennent le premier rang. Lat chose est bien
évidente quand on considè're que les statistiques montrent
qun'il ' r ernviron 3,000 c'hangements commerciaux au 'Ca-
nada, ehaqute jour ouvrable. Deq firmes suspendent leurs
affaires, chIaen-t de m-ainsg, s'affilient, déménagent, desý
iiiilivi.dîtîs neu'rent, dles hommes et <les femmes, se marient.
dles jeunos gens sp laneent dans ile commerce,, en sortent,
ptc..

ljae bonne liste est la véritable bpree dii quics dlans,
üette ligne et le moyen d'ob)tiir les meil<elurq résultats
id'une publicité dfrecte.

Faire tusage <'ine ancienne linte incorrerte ou 'd'une
liste qui n'es,-t pas en ordre IPOlT répondi re à vos besoins est

11, ne perte dle temps et d'argent. L'économie n'esrt pas tou-
jours dans l'épargne de l'arenit, elle réside dans la dé-

îbenge judicieusp 4Vargent 'pour obtenir les meilleurs reve-
nus ipossibles.

-Vous verrez que 'usage d'une bonne liste vous paiera
très bien en 'plaçant votre proposition devant tous les ache-
teurs 'probables logiques ou un très bon 'pourcentage d>en-
tre eux, et en vous épargnant les timbres et -les lettres inu-
Stillement employés pour des noms impropes.

M"iatenant vùici quelques-unes 1des aortes de listes:
D'abord, il y a l'ancienne que vous avez en maeins; en-

suite, til y a la liste de quaElité inconnue provenant d'un
livre de téléuphone ou de l'annuaire de la ville, sain nuille
indlication du. pouvoir d'achat. Après il y a la Este comn-
pilée des souTûes les -plus récentes ou d'un effort individuel

,pour répondre aux exigences spéciaqIs auxqueles vous -la
îlestinez.

IexmpWrenoe a prouvé que ce n'est pas une économie

que d1't-milli> 'ver une liste 'ineýorrwte qui est vieille de plus
41e six mlois, -»auf iiinsi des cas exceptionnels. Il est bol, dje
faire une liste (le tous les aclieteurs, car si vous avez fourni

<le bonnes înreudse et un bon ziervice il uit premier
alwefiir. il est faied'en faire une client permanent et.

rap>eez.voîstoujours qu'il est mieunx (le se cseriir d'unie
boniiIste dle c'inquante nomns <me de prendre des; clinces
.qur une longue liste (le 500 ni)OiU douteux.

Il v a eu iti grandl(llévelh î1eînent ,eýs dernière,; anî-
née4s iii d -a h rpulicité coopéýrafive. c's.îd'edans les

îîile5inîi eîti lesfouiriiiîs pair le iinanu Çî'etu rier. Danîs de
iui<inl<r<'ux vw<s. lit u*ýuîî pagnze dii1 '"Siîlvez litsrae a o-
péré avec les 4iss.ocint ionis d<aec tottrîii&amut un1e série'
t l'il il>vs ('oiune réidtte ce travaîil, (le îouver',ux
iliîvra'rez et unie nouîvelle aptiliiîitn de' j<ibllivitè Fonut
,rr'i*'-s aux miem'bres <le chaque groupe. Par exemplle, oz
peintreq sze réunirent dans une certaine vil-le de l'Est piî
'tuie -et ile t'i unj nîgnie et, les i îoms dle chacun itrî enît s i gnues
sur cua<lue copie qui paraîssait seurlement danrs les éditions
d]ii iî'nhu.(lau des peintres obtint de bonts résultatez
(le sont offre et quelques-uns continuèrent des none
nd i viHîîeles a.i îu énéfice de leur propre comimerre partiîcu-
lier.

4 es. h'î une tornne très hon inarchié <le puldicité pi
qiîcole( îe'net ax nagwius indlividuels d'avoir unregrn
de annonve qlui att imera favorablement l'etteît ion à moins
qu'il en coûterait il chaque peintre, pouir faire pairaitre
même une petite amnnonoe.

0ette pirlylirité <le la part dles peintre,- fera l'affaire
d'un mlardiandi îwtif quii verra de sit4e par ce plan, qluelle
bo>nne quaîtitié d'affaires sera dirigée, à son magasin.

-- -

LES DEPENSES D'EXPLOITATION DANS LES
MAGASINS DE QUINCAILLERIE

1tle a sui va n t a ité voinilé 'par le liu reau <les
rei-lerchlei; commuerciales de i 'Unui versité Hlarvard. C4ms
elhiffres re-préi-.;itcnt un rapport aussi exile qu'on pet
l'obteniîr pour l'année 1919 et èsont priis ecomme le meilleur
mloyenl de déteriner e que -sonît le.z dépenses véritables;
d'n îîniagasin dle quincaillerie aeturellement.

Ventes nettms= 100%7,

salaires du ipersonuiel (le vente
Autres dépenQses (le vent,-...
Dépenses de vente totales....
Dépenms de livraison. .. .. ..
Frais d'achat, de direction et

salaire du bureau. .. .. .
Fournitures dle bureau, frais de

po.te et autres .. .. .. ..
Dépenses totales d'a-chlat et de

direction.. .. .. .. .. ..
Loyer. .. .. .. .. .... .. ..
Ohauffage, éclairage et pouvoir .

le plus
bas

2.57%
0.03

.3.02

le plus moyenne
6lev'6

15.8%'X 6.2 'X
4.12 0.7

15.8 7.0
3.22 0.7

0.66 9.64 4.0

0.08 1,87 0.3

1.15
0.38
0.06

10.6
6.09
1.35
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Taxes (sauf sur bâtisses,

revenu et profits) . . . . . . .
Aisurances (sauf sur bâtisses)
Réparations de l'aménagement

du magasin . . . . . . . . .
Dépréciation de l'équipement

du magasin . . . . . . . . .
Total des intérêts . . . . . . . . .
Charges totales fixes et

dépenes d'entretien . . . . .
Dépenses diverse . . . . . . . . .
Pertes pour mauvaises dettes . . .
Dépensed totale . . . . . . . . . .

Le chiffre le plus bas des dépen
magasin de détail de quincaillerie,
1919, fut de 11.42 pour 100, le plu
pour 100, et le chiffre moyen fut
ventes nettes. Ceci représente le co
Cela comprend tous les items de Wa
timbres de poste, chauffage, éclairage
et aussi le salaire du propriétaire, le
sin soit ou non propriété de l'exploit
sur le capital emprunté que sur le cap
l'entreprise par le propriétaire.

o-

LES MARCHANDS NE PEUV
SANS MARCHAND

On ne saurait nier le fait que les
caillerie ont acheté avec beaucoup de
derniers temps et qu'ils sont encore e
les prix n'ont pas encore subi la bai
plupart des lignes.

Des réductions ont été faites dan

clairagie, de meubles de maison,&, d'appareils éloetriques,
0.04 1.14 0.5 quipements d'automobiles, de peintures et vernis, etc. T
0.08 1.02 0.4 ce q'il faut c'est la confiance que le prix de ce marcha

dises a atteint à nouveau une base stable.
0.01 1.11 0.1 Lee détaillants qui abordent la saison deachat du pi

temps avec beaucoup de lignes de stock au-dessus de
0.02 1.6 0.3 normale devront bientôt acheter 'il8 veulent être prêts
0.95 8.95 3.3 servir leur clientèle lorsque les marchandises seront en d

miande. Il sera préférable d'avoir les articles demandés mn
3.07 12.68 7.0 me à des prix proches de ceux du temps de guerre, pi
0.01 3.86 0.9 tôt que denvoyer un client chez un concurrent voisin fa
.... 6.8 0.5 te de pouvoir lui fournir ce qu'il désire.
1.42 36.3 21.0 Noublions pas que le seul droit économique à l'exi
ses totales pour tout tence d'un détaillant en tant que marohan4 est le droit
selon ce rapport de servir sa localité, d'approvisionner les gens de cette locali
s élevé fut de 36.3 des marchandises de a ligne rapidement et à un prix ra
le 21 pour 100 des sonnable, et en recevant pour son service un profit ra
ût de faire affaires. sonnable en paiement.
aires, frais tels que S'il manque de tenir la variété et lR quantité de ni
, taxes et assurance, chandisea pour répondre à la demande de sa localité, LOtt
loyer, que le maga- dernière d'a aucune obligation vi&4-vi5 de lui.

ant, et l'intérêt tant Il devient un passif plutôt qu'un actif pour sa,
ital net engagé dans lité, Il perd dabord des venteu, mais il perd infinimen

plus en confiance et en prestige.
Dans un commerce bien dirigé, le pourcentage d

frais couranto diminue avec laumenatin du volume de
ventes. Il monte rapidciatnt quand le volumc des vent

NT VENDRE diminue. Une perte quelques ventes eulement par ju,
ISES peut augmenter les frais d'une base de 20 our 100 à 3

ou 40 pour 100, sôit une perte bien plus forte que celle qu

cmarchands de quin- pourrait se 'produire par suite d'une baisse dans les pri

réserve pendant ces de quincailerie, e manque de stock est une folie aussi bie
Les l'dlpressilon que que la surcharge de stock.

matet Ce n'est pa s là un argument pour de forts achats. Ce

un constatation de faits qui d 'note Yerreur qu'il y a
laisser dans un magasin de quincaillerie une catnorie di
nmarchandises tomber au-dessous des besoins de la localité.

et encore qu'il soit généralement admis que le même pour-
centage de diminution ne saurait être espéré dans les li-
gnes de quincaillerie et peinture comme dans les autreis
lignes telles que celle' des vêtements et chaussures, les dé-
taillants sont d'avis que de nouvelles diminutions doivent
se produire pour que le dpublic soit porté à acheter en
plus forte quantité.

Les -manufacturiera qui ont de gros stocks de matiè-
res premières achetés aux plus hauts -pri. qui aient été
enregistrés, se trouvent dans l'impasse ou de maintenir
les prix et de décourager le commerce, ou de subir une perte
sérieuse sur leurs matières premières en réduisant les prix
des marchandises manufacturés considérablement et en
faisant des prix assez bas pour engager le public à construi-
re, à peindre et à acheter les produits de quincaillerie dont
it devrait avoir besoin.

La confiance, ou le défaut de confiance rendent le
commerce actif ou inactif. Tout le monde a confiance dans
le Canada et son avenir, et tout le monde sait le besoin
que nous avons de maisons, d'appareils de chauffage et d'é-

JEUNE HOMME, 25 à 30, marié, pour visite
les quincailliers. Devra passer trois imois à la fabri
que pour apprendre procédés de fabrication avan
de prendre charge -du territoire. Expérience anté
rieure non essentielle. -

S'adresser à F, Le "Prix Courant", 198, Notre
Dame Est, Montréa..

A VENDRE
Mine de Graphite d'une' teneur remarquable.

Pour tous renseignements, s'adresser à
GEORGE DUGRE, fils de Napoléon,

ST-MATHIEU,. Comté de St-Maurice.

BON COMMERCE A VENDRE, pour cause
de santé. Pour tous renseignements, s'adresser à
J. E. BERNARD, Charny, P. Q.
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LA CAMPAGNE DU

"SAUVEZ LA SURFACE"10
AIDE LE MARCHAND

Au Oféiut de 1919 quelque,, manu facturiers canadiens
de peinîture se imointrêreîî.it'rsé par le mouvemen'It <hli
'6Sativez la sufc"aux Eett--ITii. l)ô l'abordf l'idée
d'un1e «aipagne similaire ait Canada we, fut reçue que froi.
(tenlent. Comme toutes les iîîîîovatious:, elle fut accueillie
au commencement avec scepticisme et il fut très difficile
(le -eoulever l'intérêt de touite;; les indusitrices de peintures
et vernis et industries parentes. -Ceux qui s'étaient fait les
patrons de cette idée persistèrent dans leurs efforts et l'ar-
gent nécessaire pour en essayer l'-application pendant l'an-
liée 1919 fut prélevé. les résultats furent surprenants. Les
indifférents devinrent les p lus eniuilt.e esjunu
qui avaient condamné d'avance la campagne du "Sauivez
la SuTr4 ce" s'en firent les plus fervents'apôtres. En 1920)
les manufacturiers de peintures et vernis dlu Canada s'en-
gagèrent résolument dans une campagne de trois auniées ('t

les résultatq furent tellement satisfaisants qu'en dépit deq
mauvaises conditions actuelles l'appropriation pour 1921
a été augmnentée -de cinquante pour cent.

Il subsiste encore quelque ignorance quant aut but dc
la campagne du 'iSauvez la Surface". Le mouvement dul
"Sa.uvez la Suirrave" eet une publlicité vcpérative lwi4née

par -les manufacturiers de 'peintures et vernis et industries-
alliées dui 0ontinent Nord Amnérieain pour éduquer le pli-

lie àt l'uQage de la peinture et du vernis.
C'est un fait établi qu'il existe un fort marchié pour

la peinture. mais comment allons-nousý faire des, acliefrurs
des gens qui ont besoin de peinture quand la plupart d'en-
tre eux ne se rendent -pas compte de leurs besoins?

Un homme brise la serrure de sm porte. casse une vi-
tre, met hors d'usage un de ses. outils, il sait que toutim
ces chosesl se sont produites .parce qu'elles sont survenues
soudainement et qu'il le,, voit et se rend compte que ces

différents articles ont à être renuplacés.
I n'imagine pas que la peinture s'use sur sa maison

tant qu'il ne voit pas le bois apparaître. Mêmne alors. il né-
glige de mettre une couche de -peinture et ce n'est que
lorsqu'il découvre que la structure s'abîme qu'il reconnaît
la nécessité de faire des travaux de peinture.

les annonces du "S,1auvez la ýSurface" rappelle ces
faits à la mémoire du pu.blic, et le marchand de'quincaill&-
rie peut porter cette leçon à l'esprit de ses clientis en leur
parlant de ces faits ou en employant toute autre méthode de
cooYperation avec la campagrne du "S.aîrvez la Surface".

Le marchand dle détail egt le véritable estafette (14
1*indtustrie, le vendeur direct aul public acheteur. S'il pros-
vêre, le -manufacturier prospère. S'il ne vend pas ce que
le manufacturier fabrique et que ses rayons se surchargent
de piarchandises, les portes de nos 'Usines se ferment, les

Il>oiiiis sont vaiigilics et le voiiiluielve t<>IiiIk' dane le ina4-

Nous patbiliu1 ss !c, euacmîîsdtîlat
t rois catégories:-

. ceux qui ont de l'initiative et sont 41vales. de
saisir toute occasion 41'augcîtcrieir leurs affaire:s eii fil.iztiît
ustage le tolite i dée niouvelle et touit(, puibl i(ité qui leur e,,-t
envoyvée. Leurs commis sont heureux et saifiset ]loup-
Viru ge si- fait ai s oit 4le lat caisse enregist relise.

2.- Ceux qfui uîaniquent dlinuitiative, mais qui ont le
désir ql'apprendlre, et qui profitent (le l'expbérienee (les aiu-
t res il arrivenît erit fi n (le conmpte ù faire (Ili sucès commne
leurs confrères miieux doués.

:'.- C'eux qui se coiplaiseiît. -ilamîs l'ornîière se soit.
cialit peui (]s a<t i vités dut Ili')nde e il dehor, dles limîites de
leutr propre lical ité et qui se contenîtent <le la maigre

pitance qui leur assure le pain quotidien. Grâce à Dieu
ce.; marchands sont la minorité.

N\ous lit t<l ons (l cîu e la preiè re t4 dle lat sp-
cî,ndcl catégorie, mnais iniius e-spéro>Js qu'un temps vîcui-
dra où même la t roisiéîîî' vatégorie aur ru oi dans~ ht, canui-
pagnie (111 "Sauivez Lu îrfe.

l' riés peu de, nirv 15(u malIîr ul t ivent le eoni-

inîrve (le leur territoire. Ils iloîîeu reiît duns le magasin,
s'absorbant dane dles détails (lott 'le comimis. pourrait s'o<-
cuper et lic profitant (Ili dléveloppenment (le leurs affaire-,
que, Ri ce développement se produit de -lui-même.

Chaque matin et soir en allant au travail et en en
revenanit dg gens onît passé (levant le magasin, dlot
les mnaisonis ont besoin de pe'inture et dlonit eux. pr<oprièm
taires.; ont besoini de douzaines de cloes. Votre cercle de
relations est vaste et la plupart des propriétaires (le votre
localité sont connus de vous personnellemnent. Vous parlez
tous les, jours à Vos amis du1 temps, des récoltes, dle politi-
que, mais combieni rarement vous leur tenez un lalgiva'e
comme celui-ci

"J'ai une nouvelle lessiveuse qui fonctionne si facile-
nient et qui fait l 'ouvrage si 'bien que le lavage a cessé
d'être. une corvée. Veniez la voir, et faites-m'en faire
l'emivoi à1 votrç femme, cela lui -sera une agréable surprise".
ou -bien "Vot«' maison se détériore faute d'une couc-he, de
peinture. Quand le délabrement s'en mêle, la perte totleo
dle tolite la netiS u< tarde pi1s. La peinture épa rgncii bienl
de l'argent cri fin de compte. .Je tiens, la-iîi'ur lignie
de -peintures qu'il y ait en v'ille. P'ermettz-mo>i le vous en-
voyer un homme pour vous faire une estimation de l'ou-
vrag(,e"'

,J'ai connu un 'voyageur en peinture qui vint dans
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une ville, nomma un agent pour sa ligne de peinture,
puis sollicita les gens de cette ville en faveur de son agent
pendant une semaine et vendit plus de peinture que son
agent n'en avait vendu dans les six mois précédents. Et
cependant, ce solliciteur qui produisit ces ventes n'était pas
meilleur comme vendeur que le marchand lui-même, ni
même qu'un des commie du marchand.

Un marchand qui passe la moitié de son temps dans
le magasin à vendre de $15 à $25 d'articles bon marché.
devrait sortir dan6 -la campagne, voir deux ou trois fer-
miers et vendre pour $10 ou $20 de marchandises à cha-
cun d'eux; pendant ce temps-là son magasin ferait autant
d'affaires que quand il reste une demi-journée derrière le
comptoir.

Il est évident qu'on peut faire ainsi de gros profits,
car si le pourcentage de profit sur la vaisSelle, les scies et
la coutellerie est le même que sur le@ peintures et vernis,
le chiffre de vente sur les deux derniers articles est tel-
lement plus fort que cel'i des menue article6 que le pro-
fit est proportionnellement plustgrand.

A présent, plus qu'en aucun temps de l'histoire du
Canada, tout devrait être fait pou'r stimuler les affaires et
le détaillant de quincaillerie ferait un grand pas dans la
bonne direction en allant à la recherche de toutes les af-
faires de peinture de son territoire. Leq inrnonces du "Sau-
vez la Surface" lui prépare le chemi ,rnaux cou-
vrant la province de Québec, dans les ,,d paraissent,
ont une rielation qui égale en un an plusieurs fois sa
population.

Profitez de cette campagne; faites de votre rayon de
peintuTe un département du "Sauvez la Surface". Le ma-
nufacturier dont vous achetez votre peinture et votre ver-
nis vous fournira tout ce qui est nécessaire pour cela.

Faites usage de la devise sur vos entêtes de lettres,
vos factures, vos enveloppes, vos circulaires et sra toutes
vos impressions.

Demandez à vos fournisseurs de peinture qu'ils vous
envoient les brochuirettes traitant "De -la façon de gagner
plus d'argent dans le commerce de peinture."

Soyez le premier dans votre ville à peindre la lé-
gende "Sauvez la Surface" sur vos camions de livraison.

Découpez les annonces des journaux, collez-les sur un
carton etplacez-les bien en vue dans votre magasin.

Loréqu'on vous envoie des garnitures de vitrines, pla-
cez-les immédiatement dans vos devantures. Si voue pou-
vez en employer davantage, demandez-en.

Réunissez-vous avec vos collègues du, commerce de
quincaillerie de votre ville et faites paraitre une série .d'an-
nonces collectivement dans votre journal local avec tous
le6 noms de ceux qui y coopèrent. Des vignettes vous se-
ront fournies gratuitement.

Rappelez-vous que cette campagne du "Sauvez la Sur-
face" est la vôtre. Faites-en l'usage le plus complet pos-

-sible de la manière que nous suggérons ou à votre façon
propre. Vous pouvez compter sur la coopération des bu-
reaux généraux de la campagne et de la maison dont vous
vous approvisionnez et si tout le monde pousse à la roue

'iannée 1921 écoulera plus de peinture pour l'embelliSee-
ment de plus de maisons et épargnera plus de surfaces
pour le bénéfice de tou~.

NOTES PERSONNELLES

M. L. P. 'St-Jean, de Sherbrooke, P. Q., est entré dans
le personnel de ventes de Lewis Bros., Ltd, Montréal. M.
St-Jean était précédemment avec J. S. Mitchell & 00.,
Sherbrooke.

* * *

M. Alex. Gibb, agent manufacturier, Montréal, a été
récemment victime d'un accident dans leqeL il s'est frae-
turé &e bras gauche.

* * *

M. D. Deschamps, autrefois voyageur pour Lewis Bros.
Ltd., Montréal, a été nommé secrétaire et trésorier de
Ste-Anne de Bellevue.

* * *

M. J. E. Adcock, de Adcock & Brewer, Ltd, Ûont-
réal, représentants de manufacturiers, est parti pour un
voyage d'affaires dans les provinces de l'Ouest.

-* * *

Le col. Robt. Starke, de. Starke-Seybold, Ltd., est à·
Atlantic Citv. Le Col. Starke se repose de sa récente ma-
ladie qui ne l'a pas empêché cependant d'être à,eon bu-
reau pendant les semaines passées.

* * *

M. Frédéric Arnold Farrar, directeur de la publicite
pour la Glidden Co., a fait récemment plusieurs voyages
aux différentes divisions Glidden, voyageant en compa-
gnie de M. Chas. S. Kennedy, directeur des ventes aux
marchands.

* * *

M. W. S. Leslie, (président le A. C. Leslie & Co. est
dle retour de son voyage à Atlantic City.

* * *

M. A. H. Jenkins, de A. C. Leslie & Co., est 4e re-
tour à son bureau, sa ,zanié s'étant améliorée après ses
deux semaines de repos à Peterboro.

* * *

M. Alfred dauthier, marchand de Mont-Laurier, P. Q..
est passé à nos bureaux la semaine dernière et nonw a dit
les bonnes espérances qu'il entretenait sur l'avenir des af-
faires dans le Nord.

o

LE REPRESENTANT DE LA WALKER BIN &
STORE FIXTURE, RESIDERA A

MONTREAL

M. O.-E. Rioux, le représentant pour la province de
Québec de la Walker Bin & Store Fixture Co., de Kit-
chener, qu jusqùuà toutrécemment habitait à Sherbrooke
\ient de déménager à Montréal.

M. Rioux résidera à l'avenir au No 2197 rue Saint-
André.
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LE GUIDE DU PEINTRE

Comment se servir des pinceaux.

Pour appliquer du vernis et ne pas faire d'yeux, cm-
ýloyer un pinceau ovale ou plat en forme de ciseau, variant
n largeur de 1 à 4 pouces, suivant la grandeur de la
urface a vernir.

Pour peinturer les murs intérieurs et les plafonds

inployez un pinceau à soies de 4½ ou 5½ pouces, tous
s deux sont faciles à manier; les personnes non expé-

imentées préféreront le plus petit. La même sorte de pin-
u ou un pinceau de 4 pouces peuvent être employé@ pour

ippliquer le liquide à glacer avec lequel des effets ni-
angés et pommelés peuvent être obtenus, et your appliquer
a> teinture à bois, à plancher ou à meubles.

Tenez les pinceaux à vernis dans la térébenthine, les
m tres pinceaux peuvent être tenus dans l'eau pourvu qu'ils
ient été nettoyés. Lorsque les pinceaux deviennent raides

faites chauffer du vinaigre jusquia ce qu'il bout et plon-
-les -dedans ou employez le Omnoff.

La peinture sur les -murs intérieurs et les plafonds
oit être appliquée d'un coup long et égal d'un côté à l'au-
re. Les finis à boiserie (teinte, verni5 et émail) doivent
tr appliqués dans le sens du grain du bois.

Le liquide à glacer lorsqu'il est mêlé de teinte pour
btenir un effet mélangé ou pommelé peut être appliqué
r n'importe quel mouvement et même en appliquant le

inceau de côté sur la surface. Il ne faut pas l'appliquer
rop clair, car it faut mettre sur le pinceau autant de
Peinture qu'il peut en contenir sans dégoutter. Il faut tra-
railler très rapidement avec le liquide à glacer afin d'avoir
[e temps de l'éponger pour obtenir l'effet pommelé avant
u'il sèche. Il est recommanda'ble d'avoir un assistant pour

procédé du glaçage afin que pendant que l'un applique
la peinture, l'autre puisse suivre et faire le mélange.

Comment teinter et vernir les boiseries et les
meubles.

Ici, il faut considérer qu'il y a du bois à grain ouvert
t d'autre à grain serré. Pour teinter les plinthes, portes et

tutres boiseries intérieures à grain 9uvert employez les
ood Tint6 ou les Oil Wood Stains de couleur choisie

ýppliquez avec un pinceau mou et après avoir laissé sé-
her pendant 24 heures, étendez sur la surface une pâte
nince composée de Pâte à Remplissage dans la couleur dé-
rée ('les Remplissages sont faits dans les couleurs pâles
t foncées). Eclaircissez a l'épaisseur de la crême avec de la
érébenthine. Le remp1issage ilureira en séchant. Mai.
vant qu'il sèche (à peu près vingt minutes après qu'il
st appliqué) passez un linge sur le grain du bois en sui-

vant l'opposé du courant du bois - en employant du bur-
lap ou l'exelaior. Aprèe avoir laissé sécher le remplissage
pendant 24 heures appliquez une légère couche de ahellac,
et après 24 heures passez au papier sablé légèrement et
appliquez deux couches d Vernis Sun ou de l'Ambeite.
Passez le papier sablé légèrement après que la première
couche a séché durant 24 heures et frottez la dernière
coudhe pour lui donner un fini mat avec de la pierre ponce
et de l'huile ou de la pierre ponce et de l'eau, aprè 48
heures de son aWlication.

Note:- Lorsque les surfaces doivent être exposées à
l'humidité, au lieu de shellac il vaut mieux appliquer le
vernis inmmédiatement après le remplissage, cri rédiuisant
la première couche de vernis dans la proportion d'une
chopine de térébenthine pour un gallon & vernis - pour
les couches suivantes appliquez le vernis tel qu'il sort du
récipient.

Le fini mat ou non brillant peut être obtenu sur les
surfaces non exposées au contact des pieds sens frotter
avec dé la pierre ponce et de l'huile en employant le
vernis Amberite Flatting Varnish comme dernière couche.

Pour cirer les boiseries, meubles, etc.

Un fini ciré peut être obtenu sur n'importe quelk
surface de bois en appliquant comme couche finale de la
Furniture Wax. P'our produire un fini ciré suries boise-
ries teintes et pour un ouvrage de prix modéré, appliquez
une couche de teinte dans la couleur désirée et laissez sé-
cher durant la nuit. Ensuite appliquez une couche de
remplissage magnétique transparent qui, après avoir séché
durant 24 heures, devrait être suivie d'une couche de Fur-

niture Wax. Cette dernière doit être appliquée avec un
'linge doux, en enlevant toute cire superflue, et donner ain-
si un poli à la surface. Quoique ce fini ne soit pas aussi
durable et aussi bon que le Sun Varnish, il est satisfaisant
lorsqu'un fini bon marché est préféré au fini durable.

Pour émailler les boiseries ou les meubles.

Le meilleur fini émaillé peut être obtenu sur les sur-
faces en bois blanc, peuplier ou bouleau. Le pin, le cyprès,
etc., peuvent être employée, mais il faut auparavant leur

donner une couche de ehellac pour empêcher la sève de bois
de décolorer l'émail. Pour produire une bonne couche
blanche de dessous pour l'émail - qui est demi-transpa-
rent et qui ne doit être employé que comme dernière cou-
che - appliquez du Sanitone ou du Blanc Plat en trois
couches ou plus. Après avoir laissé sécher pendant 24 heu-
res passez légèrement le papier sablé 00 sur chaque couc'.e.
Ne trainez pas le papier sablé dans la même direction que
les coups de pinceau, s'il y en a, mais frottez sur le travers
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des marques laissées par le pinceau. Ensuite appliquez
une ou plusieurs couches d'émail, en employant l'Alha
Gloss Enamel ou Art Enainel (ce dernier ne devrait pas
être employé lorsqu'on désire obtenir une surface brossée).
Lorsqu'il s'agit d'un travail fin à l'intérieur, frotez la
dernière couche d'émail avec de la pierre ponce et de
l'huile ôu de la pierre ponce et de l'eau, afin d'obtenir
un fini mat. Pour obtenir un fini mat sans frotter, em-
ployez l'Alba Gloc Enamel Egg Shell Finish ou Dull Fi-
nish pour la dernièie couche.

Pour repolir les boiseries et les meubles.

Pour produire l'effet d'une surface teinte et vernie
sans enlever le vieux fini, appliquez une couche de Tein-
ture au Vernis, couleur de fond, et laissez sécher durant
24 heures. Ensuite appliquez 'la Teinture au Vernis Sun
dans la couleur désirée telle qu'elle sort de la boite. Lors-
qu'on est à poser cette couche et avant qu'elle sèche (tra-
vailler sur une verge carrée à la fois) trainez un vieux
balais à linge sur la surface afin de donner l'illusion du
grain du bois par les traces laissées par les brandhes d'u
balais. Cette Teinture au Vernis donne un fini glacé,
mais on peut obtenir un fini mat avec une couche de ver-
nis Amberite.

Pour revernir une surface qui n'est pas trop décolorée,
enlevez la graisse, les atches et autres substances qui ne
sont peut-être pas apparentes, mais qui existent sur une
vieille surface - en la levant avec du savon et d'e 'eau.
Lorsque l'article est séché, appliquez une ou deux couches
de vernis, en accordant une journée pour le séchage entre
les couches. La première couche doit être fortement frottée
avec di paipier sablé 00 juste avant d'appliquer la deu-
xième couche, et le glacé de la dernière couche peut être
frotté avec do la pierre ponce et de l'huile afin d&btenir
un fini mgt, après qu'elle a séché durant 48 heures.

Pour donner du grain aux surfaces qui ont déjà
été fintue.

Les vieilles boiseries, les placards, les meubles. etc.,
auxquels l'on veut donner une apparence seriblable à celle
du nouveau bois vernis et teint, devraient être traités com-
me suit: Nettoyez la surface en la lavant avec de l'eau et
en la rinçant. Laissez sécher - passez au papier sablé
tous les endroits rudes et enlevez la peinture qui se dée-
tache. Ensuite appliquez une couche de Teinture au Ver-
nis couleur de fond. Agitez ce produit avec soin et appli-
quez aïvec un pinceau à soies plat, di 4 pouces. Agitez-4e
en appliquant, mais s'il devient trop épais eclaircissez-le
avec de la térébenthine. Cette couche qui recouvre le
vieux fini doit sécher une journée ou deux avant de con-
tinuer l'ouvrage. Pour la deuxième couche employez de la
ecieur à grain éclaircie avec de la térébenthine ou de la
benzine. Etendez-la doucement sur 'l aurface couvrant à
peu près la longueur du bras. Immédiatement après em-
ployez l'outil à grainer, en l'employant comme suit: lors-
que toute la surface a été couverte de couleur à grainer
et tavaillée avec -loutil à grainer, laise'-la sécher pendant

la nuit, ensuite appliquez une couche de Teinture au Ver-
nis. Employez la Teinture au Vernis à acajou, cerisier, bois
de rose ou noyer seulement sur le grain simple uni, tel
que décrit ci-dessus pour obtenir un effet mat sur la
Teinture au Vernis, appliquez une couche d'Amberite, tel
que recommandé plus haut.

L'outil à grainer qui est fait de façon à produire trois
sortes différentes de grain, est. employé presque de
la même manière qu'un pinceau. Sur l'un, un bout
(le caoutchouc est coupé le manière à donner un grain
simple et droit (1). Ceci suggère le bois tel que le bou-
leau, le noyer et les bois à grain droit. Pour faire ce
grain tenez loutil fermement dans la main et placez sa
surface plate sur le bois et trainez simpenient l'outil sur
la surface du bois, en oyant soin de ne pas laissez vos
doigts toucher la surface et de garder le même angle pen-
dant tout le mouvement.

Sur la surface arrondie de l'outil. le eaout-Ioue est
coupé de manière à produire le grain du chêne uni (2).
Tenez la poignée dans une position verticale et faiteQ ber-
cer l'outil dans la direction du grain du bois en le fai-
sant glisser. Pour représenter plus exactement le vrai
fini du chêne, passez sur la surface (immédiatement après
le procédé ci-dessus) avec le bout droit de l'outil. Pour

produire le grain du quart de chêne, employez le côté de
l'outil marqué par des morceaux irréguliers 'de caout-
choue. Passez le bout dé l'outil sur 'la préparation à
grainer dans un mouvement berçant, ensuite tournez le
manche de bout et employez le bout droit.

Note:- Employez toujours l'outil à grainer dans la
même direction que le grain original du bois.

Pour refinir et mettre à neuf: premièrement, enlevez
la viei'lle cire avec de la térébenthine, et la peinture et le
vernir avec du Cuminoff. Lorsque la surface originale du
bois est ainsi exposée, faites comme pour un travail neuf.

Pour peinturer les boiseries, tablettes, etc.

Des produits excellents pour donner un nouveau fini{
aux meubles de cuisine, boiseries, tablettes, etc., sont les
peintures à maisons ou à véhicules. Elles sont facile à appli-
quer et sont de jolies couleurs. Assurez-vous que la sur-
face est exempte de graisse et parfaitement sèche, et ap-
pliquez deux couches de peinture telle qu'elle sort de la
boîte après l'avoir agitée. Laissez écouler 24 heures entre
les couches.

Pour vernir les planchers.

Premièrement appliquez la pâte à remplissage. Eure-
ka dans la couleur désirée, si le plancher est de chêne on
autre bois à grain ouvert. Lorsqu'elle est sèche, c'est-à-
dire après 24 heures, passez la surface au papier sablé 00.
Ensuite appliquez trois douches de fini à plancher, la pre-
mière couche devant être éclaircie avec une chopine d'es-
prit de térébenthine pour chaque gallon de vernis. Les au-
tres couches de vernie devraient être appliquées tel que le
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vernis sort de la boîte. Lais-ez sécher chaque couette pen-
dant 241 leure; avant d'appliquer une autre couche, Pour
obltenir un fini mat, la dernière couche doit être frottée

avec de la pierre ponce et de l'huile, après qu'elle a
sélhé! pendanit au moins 24 heures.

lies planchiers de pin et autres bois à grain serré n 'ont
pas he;oin de pâte ii rein plissage. A part cela on doit
suivre le miêmîe procédé que plus haut.

Note:- TÀ\ où lesq planchlers sont finit; avec le vernis

il plancher, n'employez janmais (le refnliffli~ge liquide ou
dle plhellac comme couche de dessous.

Pour teinter les planchers neufs.
Si l'on désire une clouleur plus foncée que la cou-

leur naturelle düi chêne ou autre bois ii grain ouvert.

d'argent chaque semuaine. (FIamne tout ceque nous
pouvons pour les rendre heureux. lis ont droit à des loge-
ments décents et confortabyles à leur atelier -et chez eux.
L'oeu'vr du bien-être ne fait qu'appliqu4r la Bolden Rule
à i'dndustrie."1

La National Cah liegister Co. a été appelée l'usine
modèle du mnonde pare que c'est là que les meilleures
con4iti>n8 de -travail se rencontrent .pouir assurer 'des em-
ployésheureux et une merveilleuse efficacité industrielle.

M. Patterson éton-
nait le monde' des af-
faires lorsqu'il y ai
trente ans il commen-:
çait l'oeuvre du bien.-
être dans son usine. Aý
ce moment sa compa-
gnie recevait un coup
qui d'entrainait jus-.
qu'à la ruine. Dues -
gistres d'une valeur de,.
plus de $50,000 étaient
retournés -par suite
d'une fabriction e&
fetueuse.

'Une enquête fut en-
treQpri pour décou-
vr.ir la *aso dec L'amiélioa" des abords d

. Mion d ce ajoute beaucoup à la valeur de la pro,
'niaai travail. Beau- raètion et à la fierté des ouvriers.
coup, de choses ren-
versantes furent mises en -lumière. les oureseaysient
de faire un nouveau type de machine perfectionné avec de

iètres outils. Les conditions de travail étaient maunvaisew.
'usine était sale et malsaine.

La Nlational Cash Register Co., wc'mme-li aùtres pa-.
ronsàoCette époque, ne portait que peu d'intérêt luÙ bien-
tre de ses. employés, Il n'y avait pas de coeur dans les

a ires. Les -hommes et Iles femmes étaient traités* comme
n des nombreux engrenalges d'ne machine et n'étaient

èr disposés à considérer la compagnie comme une amie.
captal comme la main-d'oeuvre voulaient obtenir le plus
ur le moins. Il n'y avMt pas de coopération. Ohacun fai_-
*aus" peu que possible pour l'autre.

tuent exempte de graisse et d1humidité. Deux coitelu's de

pe:'inulre ii lihuwer intérieur doivenît ¶ftre l)'iut I

louant -18 hieures 'pour le séchage.

Pour finir à neuf les planchers.

Pour finir ii neuf les planchers qui sont enii iiauvai,ý
étalt et tÀiteîîir un effet égil Û celui obtenu sur boii; neuf.
enlevez le vieux fini afin de découvrir lat surface du bos.
Li méthode ï) lenmploer c.,t d'enilever 'lit cire avec de la
térébenthine, et 41,8noMir le verni', le shtelliac et la plein-
turo avec le Cumiioff ( proluit, pour enlever le vernis et lit
peinture). Lorsquo le planchler eltt reii il soit état origi-
nal1, vernissez ou teintez. et verniissez tel qu'indiqué pour
le bois neuf.

Pour donner un inouiveau fii aux vieux planchieris et.

SYOtZkMes demna SîtÎrfaite vernie ou teinîte si.nw enlever*
application. Laj eci -la Teinture aut Vernis dans la

systéme rep"sat -sur d ilappliquez une couche dle Teinture

vriers devaient être tr ir (le fond, telfle qu'elle sort (le la

mettent c <oeur~ à ssiiré que la surface P-4 exempte die
Une ds prenîè eQ d1- s(Yîage appliquez une couche

salles de travail attra ut n mlyn u iea rude

plus -hygiéniques furen niair a' liIgC -sur le fini avant que

rendit compte que 1 couvrez que la surface qui est eam-
.convenialemoent avec ee procédé.

c'e du plancher a été traitée de cette
Teinture aul Vernis a Fléché durant

nie ou .leiix couclieq (le TWinture
e Floor Fini0h. Si l'on désire dbte-
t alors applique'r la ýcire â Plancher.

P'us<ne .-coûte rel aften
prfété. Elle ajoute ausa

clôtures idisgracieuses
mente furént peinte.
gazon lut semé.

Un autre gra~nd
çons du voisinage. Ils
arrachaient les plant
çorîs nuisaient à -la .p
qu'ils étaient irm
IL Pattersn ne se m
ftire arrêter, on 'leur
'éloigner du 1ua.

Un 1pttcotg
«0s de tout le Tommeug

nouveau grain aux planchers.
che de Teinture aut Vernis couleur
asurface dui plancher a~près qu'il a

aiLisez sécher cette couche durant la
une couche die couleur à Frainer
r ethine ou de 'la benzine, en su-
nnées pour employer l'outil à grai-
uveu grain aux eurfaces finies. au-
fini à surfa"e. Teinture au Vernis.

la couche de teinte de vernis avec
inture au Vernie clair, ou Fini à
rement le *papier sablé 00 entre les
re un fini ciré il faut aj'outer à la
Cire à Plancher.

pncers. - Un fini à l'huile est peu
aporié pour les planchers de mnaga-
Ilet préférable de huiler les plan-

At après qu'i1!Ls ont été posés, avant que

es substanS- 'aient eu le tenmps d'ad!hé-

rfaxee, qu'elle roit exempte (le talohoe et
Appliquez l'huile à plancher avec- un
employez autant d'huile que le plan-

ber, et frottez-la pour qu'elle pénètre

e;-, sécher avant de vous servir de la
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L'UTILITE D'UN DEPARTEMENT DF "SERVICE

DECORATI]" DANS UN MAGAIN DE
PEINTURES

Un marchand qui a adopté plusieurs nouveaux sys-
tèmes pour encourager le commerce de peinture et qui a
obtenu au rapide développeient de ses affaires a com-
pilé une sorte d'agenda de ses expériences expliquant
comment il a systématisé son département dès le début et
comment il s'est préparé là surmonter tous 'les obstacles.
Il écrit ce qui suit:

"Avant de décider de la marq e de peinture que je
me proposais d'adopter, je m'adress i à un certain nom-
bre de manufacturiers de peinture, me procurai des échan-
tillons de leurs lignes et en. fis l'épreuve sur différentes
bâtiases dans des circonstances diff ¢aiakrcM kr
fait ces essais, je fis choix de la ligna Teinture au Vernie
lement sur mes rayon .'elle sort de la botte. L

/"Après que j'eus arrêté må maret avant qu'elle sèche (
souci immédiat fut d'aménager le r la fois) trainez un vi
dre plus efficacement. Des rayons fin de donner l'illusion
le long des murs des deux côtés d\issées par les brandhes
fond. Les rayons étaient de huit rnis donne un fini gl
planche du haut étant pour les gran\at avec une couche de'
:e second pour les bidons de 1/2 gal
jusqu'à la plus petite dimension to

qui n'est pas trop décolohauteur de ces rayons variait évide n
(leur des boîtes qu'ils avaient à -t autres substances qui

fermes, la différence entre le rayor mais qui existent sur

cond rayon était plusieurs fois la avec du savon et & -1'e

deux rayons du bas. C'est là une liquez une ou deux couc

ne pas perdre de vue, car cela amé1 irnée pour le séchage er

parence du magasin, et les boites P doit être fortement froi

tout autour du magasin. avant d'appliquer la d

"Les rayons sont consacrée entié dernière couche peut
peintures, de vernis et de shellacs. ýt de l'huile afin deobtý

pour niurs sont étalagées sur le planA durant 48 heures.

chevalet étant employé pour cette fi surfaces qui ont déj
quatre pieds de haut et deux pieds.
valets portent de grands morceaux à
haut illustre -le fond de toute salle (Placard@, les meubles. e

de laçon à permettre à toute nuanepparence sem1blable à c

vernis d'être montrée. Le haut du devraient être traités, co

la moulure. Le "beaver board" est a la lavant avec de l'eau

sorte qu'une pièce puisse être attachér passez au papier sa
illustrer le plafond. Ceci aussi est ez la peinture qui se

xorte que les clients peuvent voir en îche de Teinture au V
férentes couleurs qu'ils peuvent se rodit avec soin et ap
maison." t, de 4 pouces. Agite

Le marchand dont nous parlons trop épais eclaircisse
tage qu'il y a à tenir un département < couche qui recouvre
L'objet de ce système est de donner ! ou deux avant de c
idée des coloris qui peuvent être empne couche employez de
maison. Par ce moyen ite client est la térébenthine ou de
courant des prix approximatifs des âr è surface couvran
faire faire. Nulle charge n'est faite inmédiatement après e
i! n'implique pas obligation d'achetèr loyant comme suit: 1o
Notre marchand a des formutes impr rte de couleur à grai

1,laissez-la sécher pend

pouces de long p:;r 6 pouces de large. Ces formules con-
tienne1't une série de questions portatit sur les c-onditions
de la maison, l'intérieur et l'extérieur, et sur ce qui est
désiré. Quand une cliente vient au magasin et demande
des renseignements au sujet des ouvrages de peinture, on
lui rmet une de ces formules et on l'invite à l'emporter
à la maison et à la remplir à ses temne de loisir. Elle
retourne ensuite cette formule au magasin et le mar-
chand prépare les projets de couleur, et adresse plus tard
à la cliente une lettre pour lui annoncer que le projet est
prêt à lui être soumis. Invariablement elle revient au
magasin où on lui montre des modèles de différentes mai-
sons avec son propre projet de couleur appliqué.sur la
maison.

ors-o
an-r in èuriace (lu uuwm, en ayant soin dle ne pas laisse, VOÇ
3un doigts toucher la surface et de garder le mêime angle peii-
ors- dant tout le mouvemnet.
tra, Sur la surface arrondie de l'outtil. le raoutc1iouc est
eux coupé de manière à produire le grain du chêne uni (2).
du Tenez la poignée dans une poition verticale et faitez ber-
d'u cer l'outil dans la direction du grain du bois en le fai-

ÉaCé, sant glisser. Pour représenter plus exactement le vrai
ver- fini du chêne, passez sur la surface (immédiatement apré,

le procédé ci-dessus) avec le bout droit de l'Outil. Pou'
rée, piroduire le grain du quart de chêne, employez le côté dE

ne l'outil marqué par des morceaux -Irréguliers de caout-
une chouc. Passez le bout de l'outil sur 'la préparationi
eu. grainer d-ansQ un mouvement berçant, ensuite tournez h
lies manche de bout et employez le bout droit.
itre Notw- Employez toujours l'outil à grainer dans li
ftée même direction que le grain origê'inal du bois.
.eu- Pour refinir et mettre à neuf:; premièrement, enlevez
'tre la vieilqle cire avvec de la tkrébenthine, et la peintutre et le
,mi r vernis a-vec du Cummof f. Lor-que la surface originale di,

bois est ainsi exposée, faites comme pour un travail neuf.

Pour peinturer les boiseries, tablettes, etc.

te, Des produits excellents pour donner un nouveau fini
elle aux meubles de cuisine, boiseries, tablettes, etc., sont IL-

ffl- peintures à maisons ou à véhicules. Elles oont facile à appli-
[ et quer et sont de jolies couleurs. Assurez-vousi que la sur-
k.lé faice est exempte de graisse et parfaitement sèche, et ap-
dé- pliquez deux couches de peinture telle qu'elle sort de lai
!er- boîte après l'avoir agitée. Laissez écouler 24 heures entre
Pli- les couches.

le

v-e-u eni e laces

on- Premièrement appliquez la Pâte à remplissage, Eur
ln- kà dans la couleur désirée, i le plancher est de chêne 01
la autre bois à grai)n ouvert. Lorsqu'elle' est sèche, c'est-il
t dire après 24 heures, passez la surface au papier sablé 001

ffl En-suite appliquez trois douche$ de fini à plancher. la p
r_ mière couche dlevant être éclaircie avec une chopine d'e,

ne hoie 's

ner prit de térébenthine !pour chaque gallon de vernis. Lewo au
ant tres couches de vernie devraient être appliquées tel que i

une1
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LES BONNES CONDITIONS DU TRAVAIL
.SONT AVANTAGEUSES A QUI LES PROCURE .

Par
C. W. HA MIL TON

"Nous croyons à -l'oeuvre du bien-être, -parce que c'est
la chose juste à accomplir," dit M. John H. Patterson,
président de la National Cash Register Company. "Notre
compagnie doit à ses ouvriers plus qu'une certaine somme
d'argent chaque semaine. Nous faisons tout ce que nous
pouvons pour les rendre heureux. Ils ont droit à des loge-
ments décents et confortables à leur atelier et chez eux.
L'oeuvre du bien-être ne fait qu'appliquér la.Bolden Rule
à I'ndustrie."

La National Oaah Register Co. a été appelée l'usine
modèle du monde parce que c'est là que les meilleures
con4itions de travail se rencontrent pour assurer -des em-
ployés ,heureux et une merveilleuse efficacité industrielle.

M. Patterson éton-
nait le monde'des af-
faires lorsqu'il y a
trente ans il commen-
çait l'oeuvre du bien-
être dans son usine. A
ce moment sa compa-
gnie recevait un coup
qui 'entraînait jus-
qu'à la ruine. Des re-
gistres d'une valeur de
plus de $50,000 étaient
retournés par suite
d'une fabrication dé-
fectueuse.

Une enquête fut en-
treprise pour décou-
vrir la raison de ce LaInmlort"n des abords de

ajoute beaucoup à la valeur de la p
mauvais travail Beau- raction et à la fierté des ouvriers.
coup de choses ren-
versantes furent mises en -lumière. Les ouvriers essayaient
de faire un nouveau type de machine per.fectionné avec de

iètres outils. Les conditions de travail étaient mauvaises.
'usine était sale et malsaine.

La [National Cash Register Co., comme Îles autres pa-
rons à cette époque, ne portait que peu d'intérêt au bien-
tre de ses employés. Il n'y asvait pas de coeur dans les

aires. les hommes et (les femmes étaient traités comme
n des nombreux engrenages d'une machine et n'étaient
ère disposés à considérer la compagnie comme une amie.
captal comme la main-d'oeuvre voulaient obtenir le plus

ur le moins. I n'y avait pas de coopération. 'hacun fai-
at aussi.peu que possible pour l'autre.

M. Patterson décida sur le champ que ses employée
devaient jouir de meilleures conditions de travail et de
logement pour Ileur permettre d'accomplir du bon ouvrage.
Plusieurs améliorations furent faites immédiatement. Des
syetèmes demandant une réforme radicale furent mis en
application. La direction n'hésita rpas à dire que son ancièn
système reposait sur des bases fausses. Elle vit que les ou-
vriers devaient être traités avec égard ei on voulait qu'ils
mettent du coeur à l'ouvrage. '

Une des premières choses accomplies fut de rend rc les
salles de travail attrayantes et confortables. Des conditions
plus hygiéniques furent assurées et comme la compagnie se
rendit compte que les résultats se traduisaient par une

nain-d'oeuvre meil-
leure et des employés
plus heureux, elle se
mit à la recherche des
conditions qui deman-
daient une améliora-
tion.

M. Patterson nensa
que si l'amélioration
des conditions était
une bonne chose à
l'intérieur de l'usine,
il ne serait pas moins
utile d'améliorer les
alentours·de l'usine et
les.maisons avoisinan-
tes. En conséquence,

l'usine coate relativemnt peu et les terrains entourant
priété. Elle ajoute aussi a la sati-

. . les bâtisses de l'usine
furent agrémentés. Les

clôtures disgracieuses furent jetées par terre et les bâti-
ments furént peints. Dés ailbustes furent plantés et du
gazon fut semé.

Un autre grand problème à cette époque était les gar-
çons du voisinage. Ils jetaient des pierres dans les vitres, et
arrachaient les plantes et les arbustes et de différentes fa-
çons nuisaient à -la propriété. Beaucoup de gene pensaient
qu'ils étaient irrémédiablement incorrigibles. Cependant,
M. Patterson ne se montra .pas de cet avis. Au lieu de les
fMire arrêter, on 'leur donna quelque chose à faire pour les
éloigner du Mal.

-. Un petit cottage fut imployé comme centre des activi-
tés de tout le voisge et plac" sous la surveillanes d'une
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femmue d'expérience. Des claisses pour 'lus gar(,iLý et les
filles furent ouvertes. Ont apprit aux filles à ceudre, à
broder et 'i faire la1 cuisule Aux rçonaS on don~na d*s
(101171 Ile sutîlp)ture*suir lioie, de modelage (le la glaise et (le
cul itre ~lysîique.

Ont donna à ('Iique garçon titn jardlin pou r lui seul.

un auparituni anaygmne Ulva uiamvuge; usUrT; les uJiru
rriers n;alades et ble'sés. Deuxr docteur# et un personnel d
wialodex y sont et pevrmanece. U n lmpesairc dentaire est
li- ,tenui par lai compagnie.

1.11 mitu.paginit rourni-t le terrain, les outils, les semences -et
unt iii.st rutiqu ir (iluipéteuIt pour apprenîdre à Ces garçonnets
ç,oninient vu.. ý' e-ý légurniL's. C'es jardiniers eii lîerbl' ap-
prirent 'ommewnt travai ller, commnent devenir pratique,
coinnieuit 4-oopý'rer êt. vraiment surmonter les difficultés
eni inni(' tieinlis qu'ils ronnurent la valenr d'n
dol lar.

ni jur tui pa ýs it chu n5s l'usine, M. Patter-
1901 ýit 1111p ,,vIllqi 1*1is-,i. rhauiffer uî -pot

de va lé su r x'rv î'''ur Il savait que les
ou -'ri rs ut'aetêtre tonvenalîlemnelt nourris

jour ai<voun j :ir unt 'hotui travail. Des istruc-
tiot fuirent loinw onte pour que de 'la

diie t u niîfé iluauids fussent servis aux
oivrières quiotid(icieni entýt. Ce fut une innova-
,lionî qui surprit alors. niais l'i-dée fit son che-
min. .Xujoutrd'luuii, il v a trois «vranides salles
à mianger bien éclJairêes -à -lat National C'ash
lieg~ister C'o., et (le, uîîeb> rotsistants 'et bien
préparés y sont fourni8 à prix coûtant.

Des sailles de toilette sont entretenues dans un
état de propreté scrupuleux. L'ancienne ser- o, et

viiete de toilette ài rouleau a été rem-plaeée par l'int5. De
:~l, u

des serviettes individuelles. L'eau 'ptable de Jexctf
fontaines -eouralites est analysée fréquemment.
Les brosses et 'les peignes fournîis par la compagnie sont
stérilisés journellement.

Chaque employé a le droit de -prendre un be.ini par
senmainse, l'hiver, et dîenx*par semaine, l'été, sur le têmpe
de -la compagnie. Des bains-douches modernes ont été ins-
taillés dans toute -lusine.

. Un dispensaire pour les miaux de dents est enretenu

avec deux dentistes gradués et une garde-malade en per-
ianiencec. Des traitements d'urgence y sont donnés pour

toutes formes de maux (le la bouchie. Des plombages tom-
poraires y sont faits. Les employés y reçoivent des Conseils'
et. 4des instrutctions sur les soins à donner aux dents et à la
lxouchIe. elîaqre employé peut y avoir ses dents complète-

medt nettoyées deux fois par ant.
Un soin spécial et une attention toute par-

(uiliere sontapportés ài la santé et aut bien-être
dle. ouvrières. [e 'tai ouret i neon f(>rta hie d ''.n-
cien mnodôle a été condanéê et remiplacé par
la vlhaise ài dossier élevé et a-ppuiicýpieds. l.es
employées feinuie.A Font, approvisionnées dle ta-
blieri; et (le fau.ssez-niianiesIi- qui sont blanchiis
et ré-parés par la compagnie. Pec tempe dle pluie
(les pardessus et (le, paralpluies sont prêté-,.

A dix heures danîs la matinée et à trois lieu-
res Aàns l'après-midli, les ouvrières ont dit mi-
nute., de repos. tLes femmes peuvent gagner les
chambres (le repas en touts temps si elles ne se
sgentent pas bien.

eaux o u- On a appelé -la National Calh Register co.,
e gardes-

ue- unte université industrielle à cause de son oeuvre
édueatiotuielle. Tout effort est ifait pour eneou-

raîger les employés à améliorer leur po'sitio'n.
Un "club houise" est réservé à l'usage des ouvriers.

l)es cours du soir y sont donnés et tous les employés peu-
veuit y assister sans frais. Ces Cours ont pour .but d'aider
ceux qui sont studieux à développer leur capacité corn-

8a .llC.- -mali . g er pour les ouviers de l'u8ine contient 1200 places
c8s mets chauds et appétissants y sont servis auxe prix coû-

~ux sa.lles-à-dîner supplémientaires sont c7tretenues par la Vom-
ne pour lesi employées-femmes, l'autre pour les8 membres de

merc-iale. Nombre de membres haut pla"é de la compa-
gnie doiment beaueoup de leur succès à ce quils ont appris
à ces cours du soir. Ce "club house" est aussi eînployé ýour
les réunions sociales des employés et de leurs familles.

A l'usine, il y a une bibiliothèque de '6,600 volumes de
livres choisis. Des filières dles meilleurs journaux et mna-
geoines sont renouvelées journellement. Des -broohures et
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L'exvpérience a pro uvél qu'il est avanmtageuxe de pourvoir aux mnei
lieuic8 conditions8 de tra rail. Ilommues et femme8 travaillent mieux quai
i!u 8at'ent que la direction lcur porte un vérita ble inîtérêt humanitaire
,.'oceupe de leur bien-être.

des dépliants utiles sont imprimés et donnés
aux employés de temps en temps. Dies groupes
d'employés sont souvent envoyés en voyages
éducationnels dans d'autres cités aux frais de
la compagnie.

L'écoe (le la N. C. R. est reliée à la bâtisse
dleus bureaux provinciaux. Elle contient un
granld audi-torium avc~ une capaciité de 1,200
sièges. Chaque jour des récréations sont don-
nées d?4ns cette bâitisse 'peuldant l'heure du midi.
lies sièges sont réservés pour les femmes. Le
restant- <lu hall est ouvert aux hommes qui
peuvent y fumer s'ils le veulent.

D)es vumes animéles, des vues stéréoscopiques,
des ron féremîviers, hommes et femmes de renom,
le brillant., musiviens et artistes et des hom-
Iles, et (les fourinies du peuple figurent au pro-
grrin111( mueui est dhangé touts les jours. Un or-
(4lw(-tre 41*ei1uî>lyés&, fournit souvent la musique
pour 'les séances de la N. C. R.

i 'ela -prendrait bien des pages pour faire
l'historique de toutes les choses qui sont faites

par cette compagnie pour le bénéfice de ses
employé.. Il y a des séances 'pour les enfants
(le lh>avton. de., clubs pour les eniployés et leurs
famnilles, un beau club (le campagne proche de
l'usi ne. un .'iystème de partage généreux des
irorits, dles représentations pouir les cmiployt,,
(le, (tNu és(d ucat ionnels coopératifs. La (I~)l
grnie s;efifor-e constamment de rendre les eoiidi-
tions meilleures il l'usine et dans la localité.

Mý. Johln 1'atterson, qui eut cette grande idée
de l'oeuvre dit bien-être et qui la mit eni prati-
que et auquel ou doit le développment (le l'îîm-
dustrie de-s caissee enregistreuses "National' nie
pense pats qu'il a fait quelque chose detar
dinaire. "L'oeu-vre, du bien-être permet à la di-
rection de montrer l'intérêt hunmanitaire qu'elle

et porte à tout employé, homme et fonune.'
"Quiconque travaille pour cette compagnie

est membre de la famille N. C. Rl. Il y règne un
véritable esprit N. C. R. C0est l'esprit'd'en-
tr'aidc mutuel. C'est de faire bien et d'aider les
autres."

Conditkms8 ty/plque8 de l'usine N.C.R. avant que l'oeuvre du bien-
éIre ne fut commencée. Les employés n'ont pas de coeur à l'ouvrage,
ce qui a pour résultat une piètre production, un manque d'e fficacité et
une perte financière pour les ouvriers et propriétaires.

PLUS D'ACTIVITE DANS LA VENTE DES
PNEUMATIQUES AU CANADA

Un 'manufacturier de pneumatiques d'automobiles
ýnous disait cette semaine que le mois passé il y avait en un
regain considéerable de vente., dans le commerce des pneus
et il ajoutait qu'en ce qui 'le concernait -la demande était
telle que le temps die l'usine avait dû être porté de 8 à 10
'heures par jour. Il est évident que l'hiver doux que nious
avons en dans presque tout le 'Canada a permis ài beaucoup
dantomobilistes de ne pas remiser -leurs ¶machines et de
pouvoir s'en servir. 1,1s n'on.t pas voulu, pendant que le sol
etait recouvert de neige et de glace poser sur 'leurs autos
des pneus neufs mais ils sont prêts à présent à faire la

dépense d'une série de Ces indispensables agents d'un rou-
lement sûr. Pendant l'hiver, la neige agit comme coussin
...- avec l'emploi de nouvelles doublures et (d'autres matières
du genre les anciens pneuis peurvent fournir encore un cer-
tain service, 'mais il est avéré qu'avec le retour du temps
chaud ces vieux pneumatiques ne pourront supporter la
-pression supplémentaire et éclâteront. C~ertains marchands
-de quincaillerie ont averti leurs clients que -la reprise de
-l'aetilvité dans la vente :des -pneumatiques jointe au fait
que la production des -pneus depuis quelques -mois n'a pas
été normale pouvaient produire une rareté des pneurnati-

(usau moment de presse de la saison d'été. Ues manu-
facturiers font rapport que les achats sont bons pour la
saison et que les marchands donnent des commandes p~lus
d'avance que -ces derniers tempe ce qui indique qu'il
jrégne plus de confiance dans la demande et dans les prix.
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LA TENDANCE'DES PRIX DU CAFE EST A

LA HAUSSE

"Là. dé&préciation des prix des autres commodités a
naturellement amené le café à des prix plu bas et en a
affaibli le cours plus probablement que pour toute autre
lignje", dit M. Lawrence C. CGlristensen,, de Hard & Rand,
Malrchands de café de New York dans un récent inter-
view. "La -tendance du marché est cependant à la haus-
st'. C'est purement une question de finance, non une
question d'offre et de demande, qui dans des conditions
,iorniales réguklrise les prix car le Brésil a porté ses em-
;>r-unte à $30,000,000. De ce montant $20,000,000 vien-
ment des Etats-Unis et $10,000,000 d'Europe. Cela avan-
ecra sans doute -le change brésilien ce qui aura naturelle-
ment un effet sur les prix du café. Les tarifs de fret
du Brésil ont aussi augmenté de 40 cents le sac à 80
cents. Le Brésil ajoutera selon toute probabilité une
surtaxe sur toutes les exportations, pour couvrir le coût
<le lemprunt, mais les -détails n'en ont pas encore été ar-
rétés. On estime que la présente récolte de SantoS at-
teindra approximativement 9,000,000 de sacs; celle de
liio environ 3,000,000 de sacs. Les estimés sur la ré-
coite en voie de maturité et qui sera faite vers le premier
juillet, sont d'à peu près 1,500,000 sues de moins que l'an
dernier"

LE COMMERCE DE LA 1'AR1NÊ EN CHINE
EST PROSPERE

Pendant ceS dernières années, le comîmerce de la farine
en Chine a été prospère. Il y a plus de vingt gros moulins
à farine à Shangai qui produisent une moyenne die 46,000
saes par jour. L'an dernier, la production totale s'éleva à
environ 17,000,000 de sw. Chaque aemine, environ d%À
mille sacs sont exportés en Grande Bretagne, aunx Etats-
Unis et au Japon. Avant la guerre européenne, de fortes
quantités étaient exportées en Russie, mais maintenant ce
sont les Etats-Unis qui sont les plus gros client& Dans
tout le 'pays les produits de la farine en un an s'élevèrent à
enrviron 48,000,000 de sac% soit près d'un-tiers de, ce qui
est produit à Shanghaï. La valeur des exportations est eca-
timée être d'environ 11,000,000 de Taels par an.

J'achète les oeufs au plus haut prix du marché.
Je fournis les caisses et je me charge des frais de
tranisport.

Mes prix -sont toujours garantis d'avance.

M. LOUIS flUSSAULT,
Marchand de Prov1ions eh Gros,

189 Avenue Pie IX »
Phone 1743.

MAISONNEUVE.

RE~STRICTION DANS L'USAGE, DU MOT
"'BEURRE"

Les importateurs de beurre de cacao et autres produli
dans lesquels le mot "beurre" figure, parlent cette semain
d'une nouveqe réglementation des douanes d'Ottawa.

Cette réglementation prohilb l'importation de toý
produit dans lequel le mot "'behrre" formie*une partie di'
nom, qauf si c'eot du beurre fait dui lait de vache. On. dc1
vra donner quelque autre nom au beurre de cacao, de mêni,
qu'au beurre de peanut, au beurre d'érable, etc. On cit
un cag où une grosse quantité de beurre de cacao ýa ét
retenue par les douanes alors qu'un manufacturier de cor
f iq'eries en avait un bes;-oln urgent.

0

NOU VEAU GERANT CANADIEN POUR
POSTUM CEREAL

M. IL Q. Mclntosh est devenu gérant général pour1
Canada dé la 4Janadian Postum Cereal Co. Le nom
MkIlntosh est familie r au commerce de céréales du pay
de même qu'au commerce d'épicerie en groo.

Le nouveau gérant fut pendant des années à la Cana
dïan Cereal &-Milling Co. Il y a cinq ans, il entrait a
service de la BattIe Creek 'Toasted Corn Flake Co., d
London, Ont., et ill'utegérant de cette compagnie jusqu'i
présent. Il devient à présent le gérant général de la Pos.tui
Cereal CGo. Ses quartiers généraux seront à Toronto.
reste donc en rapport avec le commerfe des céréales doni
il s'oemupe, depuis si longtemps.

o

UN CONFLIT D'OPINIONS

(Suite de la page 45)

cette section du tarif, des articles d'argenterie étampés
"S.heffield-fait aux Etats9-Unis". Ce règlement ne sau.
rait plaire au commerce de bijouterie canadien car 1'uagi
du mot "Sheffield" .par d'autres que les manufacturiers e
d-roit de l'emiployer ne peut être trop fortement déploré.

Le commissaire ignore probablement la pratique â~
<( ertains manu-facturiers amércains qui s'arrangent pouf
que le mot "Sèheffied" figure très distinctement sur leu:
articles alors qu'ils -prennent un soin égal -pour que le
terme "Fait aux Etats-Uis"! soit presque illisible.1
chose a été portée à l'attention de l'inspecteur sous la Lei
du Poinçonnage de l'Or et de l'Argent et il continuerai
-poursuivre tous iles marchande tenant pareille marchandix
au Canada. M. Ryan estime que le lettrage est évide!nmeni
ealculé- poIr tromper ies gens et que le cas tombe sous If
coup du paragraphe huit de la -loi qu'il entend mettre em
vigueur. Sa prétention recevra sans nul doute -l'appui con.
plet de tout membre du commerce canàAien.
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'LE SOIN DANS LES ETALAGES
ET LE SERVICE FOURNI A LA CLIENTELE PEUVENT AIDER A

CONCURRENCER AVEC SUCCES LES MAGASINS
A SUCCURSALES

Un épicier, nous fait-on rapport a révolutionné sa
méthode d'étalage des épiceries au profit des fruits et
égumes frais. La raison qui l'a fait agir, c'est qu'il s'est
ndu compte que beaucoup de magasins d'épicerie à suc-
ra'les mettent en montre presque exclusivement dies mar.
andises en boîtes et en bouteilles, et que l'épicier inklivi-
el doit, s'il veut attirer la clientèle, offrir quelque chose
différent à l'oeil du public. Il fait en conséquence un

attrayant de fruits et légumes dans deux grandes
et -quand la clientèle est ainsi attirée à son -ma-

elle s'aperçoit que notre homme possède une ligne
épiceries de premier ordre susceptible de satisfaire à

toutes les eiigences, ainsi qu'une ligne ordinaire poumvnt
répondre à toutes les bourses.

Ce marchand affirme que son commerce a augmenté
apidement depuis que ce changement a été fait.

Les unités des magasins à sucoursales sont exploitées
r des gérants. Ces hommes ne sont pas en général, de la

remière valeur, souvent' ils ne peuvent ni ne devraient oc-
uper de pareilles positions.

Les succurales sont entretenues sur la base de lR
plus stricte économie, le gérant étant toujours la seule in-
telligence de la maison et souvent le personnel de vente à
lui seul. C'est pour cette raison que les succursales écar-
ent la vente des fruits et légumes frais, sauf des~oranges

et citrons, parce que le personnel de vente n'a pas le
temps de s'occuper de ces marchandises, et que le gérant
se rend parfaitement compte que les produits périssables
tenus de façon impropre et mie en étalage péle-mêle sont
une source de pertes et causent du tort au commerce.

Et, c'est là, comme le fait remarquer l'épicier en que.s-
'on, qu'intervient l'opportunité de l'épicier individuel. Les
agasine-succursales n'ont pas-d'individualité, or, l'indivi-

dualité d'un marchand est sbn actif le plus sérieux. Ainsi
donc, en montrant de façon attrayante des marchandises
que le magasin-eecursale ne saurait montrer, le marchand
individuel s'attire de la clientèle. Tne fois cette clientè-
le entrée dans le magasin elle voit qu'il s'y trouve tout ce
qu'on rencontre dans les magasins-succursales ainsi que
de nombreux articles essentiels à la vie moderne qui font
défaut dans les magasins-suceursales. C'est alors que la
personnalité du marchand, le caractère du magasin et le
service entrent en oeuvre, et que ces éléments produisent
un commerce prospère et s'attachent une clientèle fidèle.

Que le caractère soit notre prinçipal actif, chacun de

nous le sait, mais combien de nous savent porter cet ac-
tif à l'attention directe des gens qui ii sont pas encore
nos clients? Combien de nous gavent que nous devoni
puiser du sang nouveau dans notre clientèle tous les jours
si nous ne voulons voir notre commerce s'anémier? Et
comment puiser ce nouveau sang nécessaire sans faire de
véritables efforts pour attirer à nos magasins ceux qui
ne savent rien de nous?

La partie la plus précieuse de notre magasin réside
dans nos vitrines. Elles nous coûtent plus que tout au-
tre espace. Employons-les donc (le façon constante et
non pas par h-coup seulement.

Cela coûte plus pour tenir un magasin donnant un
service complet que pour faire niarclier un magasin-euc-
cursale, et cela pour la bonne raison que le service coûte
plus. Il s'ensuit que le marchand individuel doit et peut
obtenir plus pour ses marchandifes, mais pas beaucoup
plus. Si vos dépenses sont, disons 4 pour 100 plus élevées
que celles d'un magasin-succursale, èela ne vous justifie
pas d'esaayer d'obtenir de 20 à 40 pour 100 de plus pour
les mêmes marchandises que vendent les magasins-euccur-
sales. Si cela semble exagéré, lisez ceci:-

Le popriétaire d'une chaine de soixante-dix maga-
sins disait récemment que ses enquêtes lui avaient révélé
qiie certains pois, par exemple, vendus par ses magasins
A 13 cents, se vendaient chez les épiciers isdivid.'aels à 18
cents, et que ceux qu'il vendait à 15 cents étaient dé-
taillés à 25 cents par ses concurrentz. Et ceci parce que
ces épiciers achètent sans la plus petite connaissance des
contenus des boites, sous l'étiquette privée du jobber ou
autre marque qu'ils contrôlent localement ou qui est Io-
calemernt établie dans la demande populaire.

La différence entre 13 et 18 cents représente 27.77
-pour 100 de plus. La différence entre 15 et 25 cents re-
prémente 40 pour 100 de plus. Des différences excessives
comme celles-là ne se produisent pas toujours, mais il y
en a essez d'exemples pour pouvoir s'en servir comme ter'-
me de compàraisoin et de telles variations manifestes ne
peuvent être justifiées par aucun raisonnement et ne peu-
vent être expliquées que par le suicide volontaire.

Si vous vendiez au détail ces pois à 14 cents, votre
prix serait de 7.14 pour 100 plus élevé. N'est-ce pas as-
Fez dans lia plupart des cas pour couvrir vos dépenses sup-
plémétaires? Si cela ne suffit pas, vendez-les àa15 oents,
ce qui vous donne 13 1/3 pour 100 de plus, et tout bien
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considéré c'est suffisant pour combler toute différence
raisonnablement admissible.

Si vous détaillez pour 16 cents ce que le magasin-
:ucurile vend 15 ceinte, vouEl avez 6.25 pour 100 de plu.

Si voue le vendez 17 cents, -vous faites 11.76 pour 100
de pl'us et-si vous l'offrez à 18 cent,,. vous demandez 16.66
pour 100 dic plus. Si vous vendez cet article à 18 cents
ou deux pour 35, la différence en sus est (le 1.1 2/3 pour
100.

Il o.<t vrai que "enasn-uurl achète par gros-
ses quantité.4 et de premières pn.ns ayant aussi bon'
murché <jue le jobber", niaiR ce n'est pa'. toujours un avan-
tage. Souvent l'cs prix 'baisselnt après que le magasin à

smmourslesa fait s achats, et il uibit le lourdes pertos.
Et puis il n'a qu'un écoulement (le stock par saison ou
par irn. Vous pouvez travailler sur une marge beaucoup
plusq petite -et gagner gros sur un stock renouvelé douze
fois ou plus.

Il y a plusieurs choses à apprendre: ne Ipa, achieter
sur étiquette sens savoir àt chaque saison ce qu'il y a sous
l'étiquette. Ne pas acheter trop dWavnce ni eni quantités
dé-passant ce que vous êtes sûr de pouvoir vendre dans les.
trente jou.ni ou mioins. Ne pas dépenire (les c-lientg pour
]L mise en stock de certaines, nmarques, mais Fe fier à gon
propre jugement. Vous% (levez contrôler votre commerce deý
fiionl à ce que vos clients- comprennent que vous savez cc
que V01us vendfez.

Vmis dlevez et vous pouivez prélever un pourcentage, lé-
gér'nemit sutpérieur à celui dumaai-ucrle Vo
vlicnt.s qui préfèrent traiter avec vousq paieront volontiers
cette différence. Et comme la ménagère mnange le contenu
4le la 'boîte de conserve et non l'étiquette,. faites, qu'elle
suelie ce qu'elle reçoit.

Sur cette base vous pouvez voir vosl vente& augmnenter
(le volume ainsi que vos bénéfices en dépit.dies magsinQ.
succursales.

o

Les marchands qui ont diminué les prix de leurs
mnrdhanmdises en suivant des cours des marchés, déclarent
que leur volume d'afffaires n'a pas diminué sensiblement
L'attention spéciale apportée aux stocks par certains mnar-
chands P4 eu auffsi pour résultat de réduire les pertes à leur

L[es marchands se rendent compte à présent que la
vente est devenue un ou'vrage autrement dur qu'il ne l'é-
lait l'ani passé. l.e. commandes n'arrivent pas sur un plat
d'argent, mais beaucoup de 'commerçants dans 'la branche
d'épicerie qnt démontré, ces derniers mois que des gens
n'étaient ppo opposés à l'achat ai on leur donnait une
chance.

PATRONS ET EMPLOYÉS

Le bien-mêtre des empioyés dans tout conmnerce devrait
passer, avant les dividiendes. Si lei3 salaires sont réduits, la
réduction devrait commencer chez le p'résidient et les of-
ficl'ers et suivre une marche descendante et non coemnen-
cer chez le gcurçon de bureau et suivre une mnarche ascen-
davnte.

Si un employé volait $5. à son patron, il pourrait être
envoyé en prison, maig bien souvent celui-ci le prive in-
justement de su poýzition et lui fait plus. de tort qu'il n'au-
rait pu en faire par plu-4ieurs <petits vols; T-ie5 l'employé
n'a aucun recours.

Plusieurs -marchands agissent maintenant e~nvers leurs
eniplové& dan,, un esprit de vengeance. Ils disent que pen-
dant *les jours de grande prospérité les enmployés, leur ont
iit leur fait et se sont fichés d'eux. Le; jours sont main-
tenant arrivés où les marchands se pro<pose<nt à leur tour
de se moquer de leuiri employésý.

Cc, penchant doit être réprimé. Il faut qu'un patron
n'ait 'pas de courage dans .sa position dà sécurité pour in-
tini-der quelque jpauvre employé qui, à cause de la dherbé
dé la vie, n'a pas un rnoÎý d'épairgne, à la banque. C>e:t de
la làeheté 'de la part de qui que ce soit que de tirer aivan-
tage d'une tele situation. Le fort est en état de se tnoni
trer gentil et dans aes jours que nous traversons, nous
avon6- besoin de montrer de la bon-ne volonté et de la
symipathie envers 'les esnýployéi du miagasqin plus que toute
autre ehose. Comment 'pouvez-vous vous attendre de la
loyauté de vo,- <'on'i, lorsqu'iý- voient leur camarade con-
gédié après hulit jours d'avis? Quel droit avez-vous de vous
,plaýindre du manque de loyauté danz de telles conditions?

o

LE STE ARATE DE ZINC.

,Ce -corps s'emploie <le plus eni pllus en Coimétique et
tient une -place considérable dans les formule@ (le poudres-
et de crèmes de beauté.

ý'-tun corps extrêmement 'blanc, d'une onctuosité
fort agréable à la peau, d'une eidhérence extraordinaire, et
ce qui ne gâte rien, doué de 'propriétés nettement hygié-
niques et peut-être même médicales.

On l'emploie dans la proportion de 10%7 dians les
poudres die riz, et dans les crèmes ffon usage est infiniment
supérieur à celui de l'oxyde de zinc; il ne donne amun
grain à l'a crème, même sans porphyrit-ation préalable et
le blanc qu'il donne sur'l'épidenme -n'est paz. exagérément
a.pparent.

Dec, études sont faites actuellement dans ,plusieurs
centres de -dermnatologie pour fixe r les emploie médicaux
de ce produit que l'on peut conseiller gans arrière-penée
à tous lesý préparateurs dé parfumerie.

D'importante-. usines le faibriquent à Paris et à Lyon:
le prix actuel de ce corps n'est plus un obstacle à son
emploi puis4qu'oil, ne le paye que de 12 à 15 francs le kilo
selon quantités.
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LE NOUVEAU TRAITE DE COMMERCE
:: ::. FRANCO-CANADIEN :: ::

Une copie du traité commercial franco-canadien a été
déposée en Ohambre, la semaine passée, par l'hon. M.
Meighen. Le texte original5 signé par les représentants
peerédités des deux -pays n'est pas encore arrivé de Paris.

Voici -les dispositions qui sont en vigueur, en atten-
dant qu'un nouveau traité soit signé. Nous donons le texte
officiel:

Article ler.-Le Canada appliquera à l'importation des
produite originaires et en provenance de France les tarift
et taxes les plus favorables qu'il accorde et. pourra 4ven-
tuellement accorder aux produits de toute puissance tierce,
à l'exception du Royaume-Uni ainsi que les Dominions et
possessions britanniques. ,

Article 2.-Le Canada accordera de même le traite-
ment de nation la plus favorisée en ce qui concerne l'ex-
portation, le transit, les droits de consommation et taxes
intérieures.

Article 3.-Le gouvernement français s'engage à pro-
roger jusqu'à la conclusion de la nouvelle convention de
cùmmerce, au bénéfice des produits canadiens importés en
France, l'e.pplication du régime prévu par les conventions
de 1907 et 1909 sous réserve de modifications et additions
prévues aux articles suivants.

Articles 4.-Parmi les marchandises énumérées au ta-
bleau "A" annexé à la convention de 1907, celles qui sont
énumérées à la liste "1" jointe au présent "modus vivendi"
cesseront de bénéficier du tarif minimum. Elles jouiront
à leur importation en France d'un pourcentage de réduc-
tion spécifié à la dite liste. Oe pourcentage portera sur la
ditférence entre le taux du tarif générail et celui du tarif
minimum. Ce -pourcentage restera le mêke quels que
soient les abaissements ou relèvements des droits, coeffi-
cients aux surtaxes que la France pourrait institue: à l'a-
venir.

Article 5.-Outre les produits énumérés à la liste
"A" de la convention de 1907, la Franée admettra les
produits énumérés à la liste "2" jointe au présent "modus
vivendi" au bénéfice du tarif minimum ou au bénéfice
d'un pourcentage de réduction, selon qu'il est déterminé
par la dite liste. Ce pourcentage précisé par la dite liste
portera sur la différence entre le taux du tarif général et
celui du tarif minimum.

Ce pourcentage restera le même quels que soient les
abaissements ou relèvements des droits coefficients aux
surtaxes que la France pourrait instituer à l'avenir.

Article 6-Ce présent arrangement restera en vigueur
jusqu'à la conclusion d'une nouvelle convention commer-
ciale, mais il sera à tout moment loisible à chacune des

hautes parties contractantes de la dénoncer moyennant
préavis de 4 mois.

En foi de quoi les délégués désignés à cet effet, ont
signé le présent arrangement.

Fait à Paris, en double exemplaire, le 29 janvier
1921.

Pour le 'Canada,

Pour la France,

HARDINGE of PENSHURST,
GEORGE E. FOSTER.

BRIAND,
AUG. ISAAC.

LISTE I

Produits canadiens qui ne bénéficieront plus du tarit

minimum:

(Les chiffres à gauche de la colonne sont les numé.
ros du tarif; Fuit ensuite la désignation du produit et le
chiffre du poureentage fixé par le nouvel accord com-
mercial. Les lettres T. M. signifient "itarif minimum"):

205--Fonte brute de moulage et fonte d'affinage
contenant moins de 25 pour cent de manganèse;

Ferro-manganèse contenant plus de 25 pour cent de
manganese;

Ferro-silicium contenant plus de 5 pour cent de sili-
cium;

Silic<o-spiegel riche contenant au moins 30 pour cent
de silicium et de manganèse;

Ferro-iirome contenant 10 pour cent de chrome ou
plus;

Ferro-ahuxniiuium contenant 10 p.c. d'aluminium ou
ferro-alumiinium contenant plus de 10 p.c. et moins de
20 p.c. d'aluminium, 1.5 p.c.; (pour tous les articles ci-
dessus mentionnée).

206-Fer brut en massiaux, prismes ou barres, 50
p.e.;

207-Fer étiré en barres, fer d'angle et à T, essieux
et bandages bruts de fonte, 1,5 p.c.;

213-Acier en barres, 50 p.c.;
214-Essieux et bandages de roues bruts de forge en

acier, 50 p.c.;
216-Acier en tôles ou bandes brunes* laminée à

chaud, acier en tôles ou bandes blanches iaminées à froid,
50 p.c. ;

0-120-Sels de Cobalt autres, T.M.;
0-205-Acétate ou pyrolignite de chaux, T.M.
Ex. 298-Vernis, 20 p.C.
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312-Savons autres que ceux de parfumerie, T.M.
325-Colle d'os, de nerfs, de peau, etc., 50 p.c.
510-Machines à vapeur fixes et machines Je navi-

gation, toujours' séparées de leurs chaudières, pompes à
vapeur fixes, compresseurs d'air et de gaz divers, moteurs
à gaz, à pétrole, . alcool, à air'chand, à air comprimé et à
tout autre mélange gazeux ou explosif et tous auties mo-
teurs non dénommés, T.M.

522-Machines pour l'agriculture, T. M.
525-Maahines outils, 50 p.c.
525-Quater-Machines à rincer, à boucher, à capsu.

les, à remplir les bouteilles, T.M.'
526-Chaudières découvertes, gazomètres, réoipients

eu tôle de fer ou d'acier non galvanisé, radiateurs pour
calorifères, réchauds à ga, à pétrole, à alcool, 30 p.c.

533-Pièces détachées de machines, de timonerie, de
frein et (le transmission, en fer ou en acier moulé, en fonte
malléable, et pièces détachées de cadres porteurs de châs-
sis d'automobiles en tôle d'acier emboutie ou soudée, T. M.

*Ex 535-Pièces détachées en cuivre pour machines
agricoles, T.M.

535 bis-Pièces détachées de machines et de trans-
mission non dénommées de deux ou plusieurs métaux tels
que fer, acier, fonte, cuivre pur ou métaux nommés aux
artibles précédents, tels que coussinets, robinets tt appa-
reils accessoires pour eau, gaz et vapeur, 50 p.c.

539-Clichés, planches et coins pour impresion sur
paper autre que tenture, avec ou sans dessin, T.M.

559-Serrures, 40 p.c.
559 Bis-Cadenas, 40 p.c. %
568-Articles de ménage et articles non dénommés,

émaillés, unis, étamés, décorés sans or, marbre ou gra-
nits, sans or, T.M.

- 484-Gants, 50 p.c.
567-Tubes en fer oua=aoier non sondée, tubes de

fer ou en acier soudés, raccords de toute espèce, tubes en
fer ou en acier emboutis ou sans soudure, 20 p.c.

Ex 591-Ex 592-Meubles autres qu'en bois courbé,
mouures, cires, vernis ou autres, 50 p.c.

Les autres positions du tarif, sous les mêmes numé-
ros ne sont importables qu'au tarif général. ý

Ex 604-Orgues, barmoniums, instruments à an-
ches libres métalliques à un ou plusieux jeux, orgues d'é-
glise complètes et pièces détachées, 50 p.c.

Ex 605-Accessoires et pièces détachées des instru-
ments de musique ci-dessus dénommés, 50 p.c.

LISTE 2

Produits canadiens qui jouiront du tarif minimum ou d'un
pourcentage de réduction:

(A gauche de la colonne, le numéro du tarif, Fuivi de
la désignation des produits; les lettres T.M. signifient
"tarif minimum".)

20 bis-Boyaux, frais, secs ou salés, T.M.
Ex 26-Plumes de parures apprêtées ou montées, au-

tres plumes à lit brutes, apprêtées et duvet brut ou ap-

prêté, T.M.
Ex 85-Prunes et abricots secs, T.M.
98-Chocolat, T.M.
Ex 110-Huiles fixes pures, huiles de lin, autres

huiles, T.M.
160-Houblon, T.M.
161-Lupuline de houblon, T.M.
174 ter-Poinmes et poires écrasées, T. M.
197-Huiles de pétrole, de schiste et autres huiles mi-

nérales prores à l'éclairage.
198-Huiles lourdes et résidus de pétrole et autres

huiles minérales, T.M.
0-117-Oxydes de -Cobalt impurs, résidus du trai-

tement de minérais argentifèrés contenant moins de 50
pour cent de cobalt, T.M.

0-11 8-Oxydes de Cobalt autres (y compris safred et
smalts), T.M.

0-119-Sels de Coblat hydrates (40 pour cent d'eau
au moins), T.M.

Emaux décorés avec or, etc., en feuilles, non ouvrés,
autres que les trois catégories 'ci-dessus, 50 p.c.

Le ministre de commerce, sir Georges Foster, propo-
sera bientôt;

"Qu'il est urgent <'approuver les dispositions de la
convention de commerce qué le gouvernement du Cana-
da a faite avec le gouvernement d la République Fran-
çaise à Paris, en date du 29 janvier 1921;

"Que le gouverieur en conseil pourra faire les ordon-
nances et règlements jugés nécessaires pour mettre en vi-
gueur les dispositions de la dite convention et les ordon-
nances et règlements pourront 'être changés ou révoqués,
et devront être soumis aux deux Chambres du Parlement
le plus tôt possible après qu'ils auront été faits."

o,. -

LE RIZ SAUVAGE POUR LES VOLAILLES

Dans les conditions modernes, nos volailles aquatiques
sauvages tendent à disparaître ou à quitter leurs sanc-
tuaires habituels pour se réfugier dans des régions encore
phie vierges. Le manque de pirture dans les régions culti-
vees est l'une des raisons principales de leur disparition.
Le riz sauvage attire les volaille; aquatiques par la nour-
riture qu'il leur* fournit. Le "Riz Sauvage" bulletin 42,
deuxième série, des fermes expérimentales fédéraleo, pré-
paré et illustré par Miss Faith Fyles, aide-botaniste, et
fourni gratuitement sur demande, par le bureau des pu-
blications, ministère fédéral de l'agriculture, Ottawa, a été
préparé en vue de stimuler Jla culture de cette plante
dans les localités convenables.Le riz sauvage habite les
provinces de Québec, d'Ontario et du Manitoba; on le
tr3uve dan,- les baies et los bas-fond calmes 'et bouisua
des lacs et des cours d'eau qui.se vident dans le lac Winni-
pe-g, les Grands Lacs et dans le fleuve St-Laurent. Il pous-
se dans une eau légèrement saumâtre, mais il ne vient pas
dans les eaux à goût franchement salé.
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La Nouvelle Loi des Licences

(Suit&)

Dispositions particulières
(40.) Les bières ou vins enbouteillés qu'une person-

ne, munie d'un permis pour en vendre, se procure dan.
le but de les distribuer à sés clients ou à ses hôtes, doivent
être. pendant qu'ils sont dans le local où cette personne
exerce son commerce de liqueurs, gardés dans les bou-
teilles dans lesquelles ils lui ont été livrés. Tant que ces
bouteilles portent la marque ou étiquette qu'elles por-
taient lors de leur livraison, il est défendu d'y mettre
aucune autre liqueur, substance ou liquide, et ni le per-
missionnaire ni une personne agissant pour lui, après que
la liqueur embouteillée dans une des dites bouteilles en
a été retirée, ne peuvent remplir celle-ci, entièrement ou
partiellement, en vue de fournir une liqueur, substance on
liquide à un client ou à un hôte.

Ledit permissionnaire ne doit ni faire usage, ni per-
mettre qu'il soit fait usage, sur une bouteille dans laquelle
des liqueurs sont gardes~fr vente dans son local, d'une
marque ou étiquette n'indiquant pas avec précision et clar-
té la nature du contenu de cette bouteille. ou pouvant
de quelque manière induire en erreur. un client ou un
hôte sur la nature, la composition ou la qualité de ce
contenu.

Ledit permissionnaire ni une autre personne ne doi-
vent, -pour aucune raisoii, mêler, permettre de mêler ou
de faire mêler une liququr alcoolique qu'il n'est pas au-
torisé à vendre, avec une liqueur alcoolique que son per-
mis l'autorise à vendre.

(41). 1. La commission ne doit pas vendre ni livrer,
les jours de fêtes ci-après déterminés, ni avant neuf heures
du matin ni après six heures du soir les autres jours. Le
samedi, elle ne doit pas,vendre ni livrer après une heure
de l'apres.midi.

2. Il est défendu aux brasseurs de vendre ou livrer
les jours de fête ci-après déterminés et avant sept heures
du matin et après six heures du soir les autries jours.

. 3. Il est défendu aux personnes ayant un permis pour
vendre des bières dans un magasin ou dans une taverne,
d'en vendre ou livrer les jours de fêtes ci-après déter-
minés et avant neuf heures du matin et après dix heures
du soir les autres jours. En dehors des jours et des heu-
res où la vente y est permise, les tavernes doivent être
fermées.

4. Il est défendu à une personne ayant un permis-
pour vendre des bières et vins pendant les repas, de vendre
depuis dix heures du soir de chaque jour jusqu'à neuf
heures de l'avant-midi du jour suivant.

5. Aux fins du présent article, sont considérés com-
me jours de fête:

a. Les dimanches;

b. Le premier de l'an;
c. l'Epiphanie, le mercredi les Cendres, le vendrc-
di saint, l'Ascension, la Toussaint, la Conception,
et Noël;
d. et, pour la circonscription où a lieu une élection
municipale ou l'élection d'un député à la Chambre
des communes du Canada ou à l'Assemblée légie-
lative, le jour où il est procédé au vote dans cotte
élection.

(42.) Il est défendu de vendre des liqueurs alcooli-
ques:

1. A
huit ans;

2. A
3. A

désordre;

toute personne n'ayant pas atteint l'âge de dix-

tout interdit;
tout tenancier ou pensionnaire de maison de

4. A toute personne déjà condannée pour ivresse ou
pour une infraction causée par l'ivresse;

.5. A toute personne.qui a l'habitude de boire à l'excès
des liqueurs alcooliques et à qui la commission a, après
enquête, décidé d'interdire la vente de ces liqueurs, sur
la demande qui lui en a été faite par le mari, la femme,
le père, -la mère. le frère, la soeur, le cuTateur, le patron
ou autre individu à la change ou ayant charge de ladite
personne ou par le curé, pasteur ou maire de la localité.
L'interdiction dans ce cas, dure jusqu'à ce qu'elle soit le-
vée par la commission.
. Une vente faite â une des personnes mentionnées aux

paragrapheq 2, 3, 4 et 5 ci-dessus ne constitue une in-
fraction pour le vendeur que si la commission l'a infor-
mé, par 'lettre recommandée, qu'il est défendu de vendre
à telle personne.

(43) La commission peut, à sa discrétion, refuser
d'effectuer toute vente de liqueurs alcooliques, sauf les
ventes de liqueurs pour les besoine du culte.

La commission devra se procurer et tenir constam-
ment a la disposition des ministres du culte les vins qui
sont approuvés par les autorités religieuses et requis pour
le service divin ou fins religieuses.

(44.) 1. Aucune liqueur alcoolique ne peut être gar-
dée dans la province, excepté:

a. dans les magasins et entrepôts de la commission,
ou autres bâtiments dont elle a le contrôle,
b. dans les établissements où il est expressément
permis par la commission de vendre cette espèce
de liqueur,
c. dans les établissements où il est expressément
permis par-A' mnmission de garder cette w
liqueur,
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d. dans les établissements où, par exception, il est
permis par la loi d'en gayder,
e. dans la résidence de toute personne, pourrvu que
la liqueur ne soit pas gardée dans l'intention d'en
vendre (une seule vente suffira à établir cette in-
tention),
f. dans un club tel que défini à l'article 3,
g. dans les bagages d'un voyageur qui transporte
cette liqueur pour son usage personnel,
h. et, pour le vin, dans les églises, chapelles et dé-
pendances.

Garder une liqueur alcoolique ailleurs que dans les
endroits mentionnés au présent paragraphe constitue une
infraction à la présente loi.

2. Aucune bière ne peut être transportée dans la
province, excepté:

a. kdirectement de l'établissement du brasseur à
l'établissement en cette province, d'une personne
munie d'un permis pour en vendre, ou à un en-
droit en dehors de la province; ou
b. directement du magasin d'une personne munie
d'un permis pour en vendre dans un magasin, à
la résidence, en cette province, d'une personne qui
l'a achetée pour son usage personnel.

Toutefois, si les bières doivent être expédiées à un
endroit situé en cette province, 'leur transport en dehors
de la municipalité où est situé l'établiesement du brasseur
ou le magasin de la personne autorisée à en vendre, ou
en dehors d'une municipalité contigüe à celle où est situé
cet établissement, ne doit être effectué que par chemin
de fer, bateau à vapeur, voiturier public ou compagnie de
messagerie, ou 'par l'acheteur lui-même, à condition qu'il
les transporte dans son propre véehicule ou dans un véhi-
eule qu'il a loué, directement à sa résidence ou, s'il est
munis d'un permis pour en vendre, à son établissement:
mais un pareil transport ne peut être effectué par le ven-
deur, ni par un employé, agent ou représentant de ce ven-
deur, non plus que par une autre personne intéressée dans
la vente.

3. Toute liqueur alcoolique, gardée ou transportée en
contravention avec les paragraphes 1 ou 2 du présent ar-
ticle, peut être saisie, sans mandat, par la commission et
être confisquée.

Exceptions
(45.) 1. Aucune disposition de la présente loi n'em-

pêche une personne exerçant en la prdvince la médecine,
la chirurgie ou l'obstétrique, et enrégistrée comme telle
en vertu de la Loi Médicale de Québec ou licenciée comme
telle par l'Association homéopathique de Montqal. ou une
personne licenciée en chirurgie dentaire et inscrite comme
telle dans la province, ou une -personne exerçant la iprofes-
sion de médecin vétérinaire et inscrite comme telle en ver-
ta de la Loi des médecins vétérinaires de la province de
Québec, - d'acheter des alcools en plus grande quantité
qu'une bouteille et de s'en servir pour des fins de disso-
lution ou de stérilisation dans sa propre pratique, ou dans
ime préparation pour traitement externe -qu'elle donne

elle-même, et d'acheter du brandy, tel que défini dans
la Pharmacopée Britannique, ou du guildive (rhum), -
pour usage dans la composition de ses remèdes; - toute-
fois, cette personne ne peut vendre ces alcools ou spiritueux
autrement qu'en les employant elle-même aux fins sus-
dites.

2. Aucune disposition de la présente loi n'empêche
une personne inscrite comme licenciée en pharmacie con-
formément à la Loi de pharmacie de Québec, et ayant
une pharmacie:

a. d'acheter des 'liqueurs alcooliques en plus grande
quantité qu'une bouteille, pour ses préparations mé-
dicinales, officinales ou pharmaceutiques, pourvu
qu'elle ne vende pas ces liqueurs alcooliques autre-
ment qu'en les employant elle-même aux fins sus-
dites;
b. d'acheter de l'alcool éthylique à quatre-vingt-
dix pour cent rectifié, mentionné dans la Pharma-
copée Britannique, en plus grande quantité qu'une
bouteille, et vendre cet alcool pour des fins d'obsté-
trique ou d'antiseptie seulement, en quantité n'excé-
dant pas deux onces, sur prescription d'un médecin
autorisé à pratiquer la médecine dans la province,
ou sur son simple certificat, si la vente lui est faite
personnellement; - pourvu que cette vente ait
lieu pendant les heures et les jours où la commis-
sion ne peut vendre.

3. Toute personne mentionnée au présent article doit
acheter ces liqueurs alcooliques directement de la commis-
sion. ·Celle-ci peut, à sa discrétion, refuser de vendre la
quantité demandée.

(46.) Aucune disposition de -a présente loi n'empêche
un distillateur dûment licencié par le gouvernement du
Canada pour fabriquer des alcools et des spiritueux en
cette province, ou un fabricant de vin en cette province,
d'avoir ou de garder pour les vendre, dans son établisse-
ment en cette province, les liqueurs alcooliques qu'il a
ainsi fabriquées, et de les y vendre et livrer.

Toutefois, ai ces liqueurs alcooliques doivent être
expédiées à un endroit situé en cette province, ce distilla-
teur ou ce fabricant ne peut les vendre qu'à la commis-
sion; et ce distillateur ou ce fabricant doit, dans tous les
cas, se conformer aux autres dispositions de la présente
loi qui lui sont applicables.

(47.) 1. Aucune disposition de la présente loi n'em-
pêche la commission de consentir à la vente et à la livrai-
son d'alcool potable ou non potable. par les distillateurs
directement aux fabricants d'articles requérant cet alcool,
pourvu que chaque quantité d'alcool ainsi vendue et li-
vrée ne soit pas moindTe qú'un baril, et pourvu que teile
vente et telle livraison soient faites qujettee à telles condi-
tions et pour telles considérations que la commission peut
établir. .

2. Aucune disposition de la présente loi n'empeche,
pour Ja seule raison qu'il contient dies liqueurs alcooliques,
de vendre
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Réputée depuis 1892
OUT comme la ménagère minutieuse

choisit ses morceaux de viande avec le
plus grand soin, ,cet établissement choisitJis
produits alimentaires qui _rUent-leiquette
ROSE BRA.-

Elle ajoute à la saveur de son rôti par une
préparation experte. Par des procédés spé-
ciaux qui nous sont propres, nous donnons
au Jambon et au Bacon ROSE BRAND cette
saveur distinctive qui les ont rendus fameux.

Seuls les produits alimentaires de tout pre---
mier choix de notre établissement ont tou-
jours porté l'étiquette ROSE BRAND.

Pour aider nos détaillants à améliorer leurs
étalages et à donner un nouvel attrait à
leur rayon de produits alimentaires purs, de
grandes pancartes superbement coloriées, des
cartes de vitrine, etc.,-ont été préparées et
leur seront envoyées sans frais sur demande.

CANADIAN PACKING CO., LIMITED
TORONTO ONTARIO

USINES DE SALAISONS: SUCCURSALES:
Brantford Fort William
Toronto Sudbury
Peterboro Sydney, N.-E.
Montréal CharIlottetown, I.P.E.
Hull Winnipeg, Man.

En écrivant aux annonceurs, si vous rentionnez le "Prix C9urant", -vous vous assurez -un meilleur service.
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Visitez
I -.

a.

Notreu t
Manufacture

Des milliers de personnes visitent annuel-
lement notre manufacture et voient les Bis-
cuits McCormick dans le cours de leur
fabrication.

Après avoir vu les méthodes modernes
employées et la propreté qui règne dans
toute notre usine, elles sont mieux à même
d'apprécier la qualité de nos produits
standard.

McCormick Mfg. Co., Ltd., London, Canada.
Succursales à: Montréal, Ottawa, Hamilton, Kingston, Winnipeg, Calgary, Port Arthur,

St. John, N.B., Vancouver.

En dcrivant aux annonceurs, si vous mentionnez le "Prix Coumnt", vous vous assurez un meilleur service.

.- 
, 1

-%I
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Le Marché de l'Alimentation

Mercredi, 13 avril 1921.

La situation des affaires a montré une amélioration cette semaine
et les maisons de gros rapportent en général.un mouvement d'achat
plus libéral. Il y a divergence d'opinion en ce qui concerne les collec-
tions, quelques maisons de gros disant qu'il y a un ralentissement
dans les rentrées, tandis que d'autres rapportent qu'elles sont satis-
faisantes. Les détaillants également déclarent que les affaires se sont
bien amélior4es et avec la température du printemps qui va permettre
aux gens de sortir, l'avenir semble très prometteur.

Le sucre raffiné se maintient ferme au prix de base des raffine-
ries et l'impression courante est que le sucre restera aux environs du
prix actuel pendant quelque temps.

Les céréales sont bien soutenues, quoique l'avoine roulée en vrac
soit un peu plus facile; par suite on peut s'attendre à une légère ré-
duction de l'avoine en paquets.

Les Corinthes sont plus fermes par suite du stock faible en Grèce
aussi bien qu'en Canada. L'année passée la Grèce faisait une expor-
tation de plusieurs milliers de tonnes mais cette année on s'attend à
ce que l'exportation soit très faible.

Les pommes évaporées sont plus fermes et on constate une de-
mande plus active. Les raisins sont soutenus avec une demande
limitée.

Les noix continuent à monter sur les marchés d'origine et le stock
en France est très faible. Les amandes de Valence sont également
plus fermes, mais pas autant que les noix. Les Pecans sont en forte
position et les approvisionnements sont limités. Les noix du Brésil
sont faciles et les prix sont bien inférieurs à ceux de l'an dernier.

Les oeufs sont moins chers avec tendance à des prix encore plus
faciles.

La section la plus active de la section de l'épicerie semble être
cette semaine celle des fruits et légumes. Ceci est probablement dû à
la température printanière. De gros arrivages de tomates, de choux
nouveaux et les premiers envois de concombres se trouvent sur le mar-
ché. Les oranges sont très actives et les expéditeurs font tous leurs
efforts pour maintenir les prix malgré la tendance de baisse. Les
citrons et les pamplemousses sont un peu meilleur marché cette se-
maine, tandis que. les pommes Ben Davis semblent être plus abondantes
avec des prix plus faciles. Le marché du sucre se maintient à sa der-
nière avance. il n'y a que très peu de changement pour les conserves,
tandis que dans les produits en paquets, il y a une légère diminution
de la farine préparée. Il y a une perspective d'un marché meilleur
pour le thé par suite de l'amélioration du mouvement du stock et les
bonnes qualités montrent-des tendances plus fortes. Le mrclté dem
céréales est calme par suite de l'approche des chaleurs. Le màrclhé
des fruits secs est très ferme avec une bonne demande pour les
figues, ls dattes et les pommes évaporée en particulier.

MARCHE SOUTENU POUR LE PORC

Viandes fraiches - Le marché est
soutenu pour le porc dont les prix se
maintiennent aux cours précédents. Les
gigots de porc trimés ont subi une 16-
gère augmentation de 3 cents ainsi que
plusieurs coupes de boeuf.

Cotations fournie, par la maison
NOE BOURASSA, LIMITEE,
en daté du13 avril 1921.

Porcs vivants. . . . . . . . 16.00

Pores prépemée--
Tusé aux abattoirs,

choisi . . . . . . . 23.00 23.50

Porc frais-
Ggot de pore (trimé). ...... 0.32
Longes (trimées). . .. ..... 35
Longes (non trimées). ...... 0.33
Epaules (trimées) . . ..... 0.23J
Saucisse de pore (pure). .... 0.23
$, ueisse de Boeuf . . . . .... 0.18

(Steers et HeiMar):
Boeuf trails-

Quartiers derrière . . .
Quartiers devant . . . .
Longes . . . . . . . . .
Côtes . . . . . . . . . .
Chucks. haut coté. . . .
Ha.nches . . . . . . . .

(Vebo),
Quartier derrière . .. J
Quartiers devant. . . . .
Longes . . . . . . . . .
Côtes. . . . . . . . . .
Chucks . . . . . . . . .
Hanches . . . . . . . . .
\eaux (suivant qualité).
Agneaux 35-50 lbo (en-

tiers), la lb. . . . . .
Mouton, 50-75 lbo. No 1 .

0.25 0.28

0.23 0.24
0.12 0.13
0.30 0.32
0.20 0.21
0.11 0.13
0.18 0.19
0.08 0.12
0.25 0.26
0.14 0.11

MARCHE SOUTENU POUR Lh..
VIANDES CUITES

Viandes cuites - Le marché des
viandes cuites reste soutenu cette se-
maine et on ne signale aucun change-
ment dans les prix.

Cotations fournies par la Compagnie
Canadienne. SWIFT, Limitée,

en date du 13' avril 1921.

Langue de porc en egelee. . . 041
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Boeuf pressé en gelée, la lM.
Jambon et tangue, la lb. ..
Veau et lange ..... ..
Epaules, tôtin. .......
Jambonis cuits
Epaules,4 bouillies . ...
Pité, de porc (douz.) ...
Boudl b .. ,a * b.Umic muat,la lb . . . 01
Bauossede porc, pure ....
Sologne, delb ....... 0.14

OUli
.48

0ois
0.60
bAs
0.48
01»@
0.111
0.19
0.80
0.88

BAISSE DU PORC EN BARILS

Viandes en barils - Marché calme
cette semaine pour Iôs' viandes en ba-
rils. On signaiêf une diminution mensi- i
ble des différentes qualités de porc en
barils.

Cotations fournies par la Compagnie
Canadienne SWIFT, Limft6e,

en date du 13 avril 1921.

Porc en baril-
Ca dan ekcot ou il)

morceaux de 26-35..
Don dIear fat (bsI) mom-

ceaux de 40-50 . .-
Porc beavy mess (bd1).
Boeuf poste . .. ....
Boeuf Mmes. .. .. .. .
Porc engraissé stýx pois
Lard gras, épaule . .-

-. 44.00

... 40.00

... 40.00
36.00
2..3.00

..4.00
47.00

MARCHE STATIONNAIRE POUR LE
JAMBON

Viandes fumées - Le marché des
viandes fumées est stationnaire et on
ne signale aucun changement de prix
cette semaine.

Cotations fournies par la maison
GUNN, LANGLOIS &, CIE, LIMITEE,

en date du 13 avril 1921.

Jambons fumés MIple Lust
8/12 0.37

Jambons fumés, marque
Gunse.. .. ..... 8/12 0.87

12/16 0.37
16/20 0.36
30/35 0.84
25/80 0Oi3

80/84 et plus 0,80

Bacon

Déjeuner MaDle Let . .. .... 0.50
Déjeuner, Marque Gunnu. .0.42

Jambons Cottage .. .. ... 0.34
- pieute .. ... .. 03t
- boutIlles. .. ...... 0.52
- rôtis .. .. ...... 0.50
- Sandwich. . . . . . .

MARCHE FAIBLE POUR LE
SHORTENING

Shorteninq Marché faible pour le
shortening qui se maintient aux prix
précédemment cotéei.

Cotations fournies par la maison
GUNN, LANGLOIS & CIE, LIMITEE,

en date du 13 avril 1921.

Shortening !lanifirut:

Tierces. .. .. ..
Tiettes. .....
seaux.. .. .. ..
Beaux... .. .. ..
6eaux.,. .. .. ..
Sleaux.. .. .. ..
Blocs.... .. ..

Shortenlng Plex-us

Tierces. ...
Tinettes....
Seaux .. .. ..

20 - 0.13
160- 0.141
20 - 0.14

B - 0.15
0.15

40 éOIbn 0.16
60 - 0.161
20- 0.17

LE SAINDOUX SANS CHANGEMENT

Saindoux - Aucun changement à si-
gnaler cette semaine pour le saindoux
dont les prix se maintiennent aux cours
précédente.

Cotations fournies par la maison
GUNN, LANGLOIS & CIE, LIMITEE,

en date du 13 avril 1921.

Saindoux Maple Leart

Tierces
Omnettes.
Seaux. . .
Seaux.
seaux.

Seau.
Blocs.

400 lbs.0.18
60 - 0.181
20 - 0.19
10 - 0.191

6 - 0.19Î
0.20
0.20Î

LA BAISSE DES OEUFS S'ACCENTUE

Oeufs - La baisse des oeufs s'ac-
centue et on signale cette semaine une
nouvelle diminution de 1 cent par
douzaine.

Cotations fournies par la maison
GUNN, LANGLOIS & CIE, LIMITEE,

on date du 13' avril 1921.

Frais pondus. .. ....... 0.33

LA MARGARINE EST FAIBLE

Margarine - Le marché de la mar-
garine est calme et les prix de la mar-
que Tip-Top ont baissé d'une cent cet-
ta semaine.

Cotations fournies pmr la maison
GUNNI LANGLOIS & CIE, LIMITEE,

en date du 13 avril 1921.

Tij' Top, blocs.. .. ...... 0.29
- Tinettes. .. .. .... is2

National, blocs.. .. ... .. 0.38
- tinettes .. .. ..... 0.27

Humber, blocs .. .. ...... 04
- tinettes.. .. ..... 0.23

LEGERE BAISSE DE BEURRE

Beurre - Le beurre commence à
baisser et accuse cette semaine une
légère diminution de 2 cents par livre.

Cotations fournies par la maison.
GUNNI LANGLOIS & CIE, LIMITEE,

en date du 13 avril 1921.

Beurre crèmerie No 1.. .
Beurre crèmerie, bloc 1 ilb..
B2urre crèmerie No 2...
Laiterie.... .. .. .. ..

MARCHE CALME POUR LE
FROMAGE

Fromage - Le marché du fromage
est calme cette semaine et on. signale
une légère diminution du fromage, doux
et du fromage double.

Double, la lb.. .. .. .
Triple, la lb .. .. ..
Stilton, la lb. .. .. .
Fantaisie vieux fromage,
Doux .... ,.... .

. .. 0.28
0.39

.0.80

lal.0.85
-. 0.29

LA VOLAILE EST FERME

Volaille - Le marché de la volaille
est ferme cette semaine. Aucun chan-
gement de prix à signaler.

Cotations fournie@ par la maison
WALTER DEERY & CO.,
en date du 13 avril 1921.

Poulet.. .. .. .. ..
Dindes.. .. .. ..
Dindons.. .. ....

Canards du lac BrOme
Chapons .. .. .. ..

0.88
0.45
0.58
0.40
0.8
0.4s
0.4
oie

MARCHE CALME POUR LE POISSON

Poisson -Le marché du poisson
est calme cette semaine et on signale
une légère diminution du Haddock, de
la Morue et du Homard. Par contre le
doré et les crevettes sont un peu plus
chers.

Cotations fournies par la maison
D. HATTON COMPANY,
en date du 13 avril 1921.

Poisson frais
Haddock .. .. .. .......... 10
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Morue, pour le marché.
Crevettes. .. .. .. ..
Homards vivants ....
Poisson blanc. .. .. .
Flétan.. .. .. ....
llruche... .. .. .. ..
Carpe... .. .. .. ..
l'erchaude .. .. .. ..
Dloré.. .. .. .. .. . .
Tiulte.. .. .. ... .

Poisson fuml

Haddies, BXU, X la lb..
Fileta... .. .. .. ..
Bloaters, la botte 50.
Kippers, la bote 50.
Hareng fumé sans arêtes
Harengs saura, la botte.

Poisson gelé

4Jaspereaux, la lb....
Harengs... .. .. ..
FMétn gros et petit..
Flétan, de 1 Ouestý moyen
Haddock... .. .. ..
Maquereau .. .. .. ..
Doré... .. .. .. .. .
Morue en tranches...
Saumon de Glaspé, la lb.
Saumon Colombie, rouge.
Saumon, Colombie, pâle.

Farine At engrais, par (2) sacs
98 abs. .. .. .... ... 5.20

&>n, $33.25 par tonne f.o.b. Montréal.
Gmu, $35.25 par tonne f.o.b. Montréal.

En morceau, bottes de 25 Ibo.
Crystal diamond, barils...

4 idboites, 100 lbo.
40bottes, 50 Ibo
idbottes, 26 Ibo

de caisses de 20
cartons...

13.00l
1.60
11.70
11.80
12.00

12.76

0ois
BAISSE DES GRAINS

0.10
0.14
2.50
3.3o
'0.30
0.24

0.06
0.05
0.19
0.1
0.06
0.16
0.13
0.061
0.29
0.33
0.13

Morue-
Morue, grosse, brl, 2W0 Ibo 15.0
Morue, No 1, mudlumc, brl

de M0 Ib.........14A0
Morue No 2, bri de 30 Ibis . 1.
Pollock No 1, bd de 300

Ibo...........1.
Morue, sans arétes, (bol.

teesde 80Ibo), lalb.....0s
Morue, sans arêtes, (car-

tona de 24 lbn. la lb....0.1
Morue (Tory), Morceaux

de 2 Ibn, bottes de 20
Sbe.......

emre, sans arab9es......2
lbu)..........

%lorue. en filamenta (bol-
tes de la Ibo).. .. .... 40 3.0

MIorne séchée, ballots de
100 lhs . . . . ..... 12.(

Marengs Labrador No 1 Bis 12À(
HTarengs Labrador No 1, 1 bris 6
Saumon Labrador No 1 trcs. 35.1
Onquereail No 1. bris.......5À
Saumon Labrador No 1 bris. 25.1
Truite de mer. .. .. . ... 20.1

LA FARINE EST STABLE

Farine - La farine est stable et
maintient aux prix diminués de la
maine dernière.

Nous cotons:

Farines de blé-
Chars atralght ou mnixtes,

5'l-000 lbS, sur la vole, le ba-
vil. en (2> sacs de Jute, 98
lb. . ... .. .......... 9.1

En (2> sacs de coton, 98 %bS. 10.
Pêtite -lots, le baril (2) sac de

Jute, 98 Ibo. . . .. .. .. .:
Farine de blé d'hiver (baril).

2 sacs Jute. .. .. .. . ..
1ère Patente, par (2) saM de

Jute, 98 Ibo. ex entrepôts... 10.

Foin et grains - Marché faible pour
les grains cette semaine. L'orge et le
blé d'Inde- -subissent tous deux une di-
minuAlon assez sensible.

Cotations fournies par la maison
QUINTAL & LYNCH.

en date du 16 avril 1921.

Foin, paille, grain (prix du "ro pA.-
lots de chars):

Foin:
Pon. No 1. tonne
Bon, No 2 ....
Bon, No 3 ....

Avoine:
No 2 C.W. (34
No 3 C.W. ..
Extra Feed.
No 1 Feed.
No 2 Feed

de S.000 lbe...
....24.00 25.00

22.00 3.00
.. .. 14AA

ib)..

Orge:
No 2 C.W .. .. .. .. . ... 1.06
No 4 C. W. .. .. .. .. . .. 0.94
Feed.......** .. . . .... 0.84
'1E.'lnde No 2 jaune . . . . 0.80

(Fonds américa' ia)
Blé-d'Inde No 3 jaune . . . . 0.78

(Fonds américains)

Note - Ces prix sont à l'élév*telir
pi nt- eonprennent pau le m~oût dos

LE SUCRE EST FERME

Sucre - Le marché du sucre semble
se' stabiliser et les cours se maintien-
nent aux prix de base précédemment
fixé de $11.00.
Atlantic, extra granulé
Acadia, extra granulé ....
St Lawrence, exfra granulé.
Canada, extra granulé ....

se Glace, barils .. .. .. .. ..
se Glace, (caisses de 25 lbs).

Glace, (caisses de O lb.) .
Jaune No 1.. .. .. .. ..
Jaune No 2 ou .. .. .. ..
Jaune No 2.. .. .. .. ..
Jaune No 4.. .. .. .. ..
En poudre, barils. .. .. .
En poudre,9. Os. .. .. ..
En poudre. 25a... .. .. ..
Cubes et dés, 100 lbs. ..
Cubes, boites de .50 Iboa

Bo Cubes, bottes de 25 lbo...
20 Cubes, paquets de 2 lbo. ..

En morceau, Paris, barils.
50 En morceau, 1047 iba; .

En morceau, bottes de 50 lb.
50 En morceau, bottes de 25 lb.

En mdrcean, bottes de 6 lbs.
BO En morceau, bottes de 2 Ibo.

11.40
11.00
11.00
11.00
11.20
11.60
11.40
10.80
10.50
le ;o

11.10
11.30
11.50
11.70
11.80
12.50
1.60
11.60
11.60
11.70
12.00
11.75
13.50

LA MELASSE EST CALME

Mélasse - Marché calme pour la
mélasse et les sirops de canne qui se
maintiennent aux cours précédemment
cotés.

Sirop de canne (crysta Dlamond):
Bottes de 2 lvres, 8 doua. à la

caisse. .. .. .. . ...... 7.00

Mélasse des Barbades, Fancy. Prix
pour d'Ile de Montr4aà:

Tonnes .. .. ... .. ...... 0.771
Barils...........0.801
Demi-barils.........0.82J

LES SIROPS DE BLE D'INDE PLUS
FERMES

Sirops de blé d'Inde - Le marché
est plus ferme peur les sirops de blé
d'Inde qui maintiennent leurs cours pré-
cédents.

Cotations fournies par la
CANADA BTARCH CO.,
èn date du 13 avril 1921.

sirop de blé-d'inde:-
Barils environ 700 livres...

1 barils.... .. .. .. ..
i barils .. ...... .. .. .

B.Ites de 2 livres, caisse 2 doz.
da caisse... .. .. .. ..

Boîtes de 5 livres, caisse 1 doz.,
la caisse... .. .. .. ..

Boites de 10 livres, caisse %
doz. la casse.. .. .. ..

2 galls, seau 25 Ibo., chaque.
a galls, seau 38% Ibs. chaque
.5 gaJIls, seau 65 lb.., chaque

Sirop de blé-d'Inde blanc:
Boites de 2 livres, 2 douz. à a

casse.... .. .. .. .. .
Bottes de 5 livres, 1 douz, à la

caisse, la caisse. .. .. ..
Boites de 10 livres, caisse %

la caisse... .. .. .. ..

LAS&M8 >-
Wagons.. .. .. .. . ..
Barils... .. .. .. ...

%barils.. .. . . ... ..
lm barls.... .. .. .. ..

0.061
0.061t
0.071

4.50

5.80

5.00
2.25
3.25
5.20-

5.10

5.90

5.60

0.051
0.05j
0.06
0.061

TENDANCE DE BAISSE SUà LES
LEGUMES

Légumes -M Le mtarché des légumes
est bien approvisionné et une tendance
de baisse se '.manifeste principalement
sur les pommes de terre, tomates, etc.
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Cotations fournies pfr lo maison
CHARBONNEAU & FRERES,

en date du 13 avril 1921.

Betteraves flOWyOUU, nu0
(Montréal) . .. .. .. .. 1.00

Chou-fleur canadien, douz. dou-
ble calsse .. ........ 75 4.00

Choux (Mlontréal) baril . . . .1.00
Carottes (sae) .. .. ..... 1.00
AUlb .. .. . .. . . ... co
Laitue, Canada, doz .. .. .... 1.50
Poireaux, dons. .. .. .. .. 0.75
Oignons rouges, 75 Ibo.. . 1.25 1.50
Oignons espagnols, cal e . 5..50.
Paeil - (canadln). .. ..... 1.00
Panais, sac .. .. .... .. 1.50
Pommes de terre Montréal..

s;ac de 80 Ib. .. .. .. 1.00 1.15
Pommes de terre eucrées,

manine......... .50
Navets, (Québso) s»a......1s
Navets (Montrial). .. .. .. 0.75
Cresson (doux.).. .. .. ..
Atacan .. ... ....... 3.00
Céleri Colllornie, douz .. .. .... 2.00
Céleri (Wiforuie, caisse . . . . 10.00
Tomates Floride, caisse . . .8.00
,Céleri, Floride, douz., $1.25 à 2.00
Céleri Floride, c'aimse. ... ... 5.00

MARCHE FERME POUR LES
CONSERVES

Conserves - Le marché des conser-
ves est ferme et il n'y a aucun change-
ment dans les cours à signaler cette
semaine.

CONSERVES DE LEGUMES--
Aspgrges (ammrioal»hs ver-

mal, aou. 3%0 .. .. .. 4.1
Fèves, Golden Wax . . . 2.
Aaergles imporisesl, s.5
Fafvesl, Refuges . .....
Blé-d'Inde (2a). ........ 1.
Betteraves, a Ibo .. .. ...
Carottes (tranchées). S. 1.
Blé.d'Inde (en épie) gil. 7.
Epinrse. ..... . .. .

pnrdCan. (k8). ..
IpnrsOsl-fornie, S.. 8.

Tomates, la .. .. ....
Tomates. 2se.. .....
Tomates, 21s .. .. . ..
Tomates, Ba... .. .. ..
Tomates, gallons . . . .
Ciiirouille, 2Sl. (douz.) 1.
CItrouile, gallon (douz.)
pols, Sti4lYb .. . . ..
Pois, early lune .. . . . .
Pois, trèu fins, 20 oz.
Poi 1 Us., 20 os......

Pois hunortée-
Mies cailse de 100, la
caisse.........

Extra, fins... .. .. ..
Nol.,L... .. .. .. ..

CONSERVES DE FRUIT-S
Pommes, 23%s. douz. .
Pommes. gail., douz. 5

Y»lueberrlpe, Se. .. .. ..
(*ro.,)imes, noires, ta doua. i
Cêrise, rougi%, - M

eh"au siop Wi la

50 4.85
15 2.2
50 5.55
15 3.20
60 1.70
.. 1.86
48 1.75
00 7.50
sa 8.90

15 8.50

*... . 1. 4 0
521 1.60

70 6.75
50 1.55

.. 4.00
.85 1.90
.05 3.10

8.10

10.00
18.00

80 8.11

LES EPICES SQNT STABLES,

Ijçm - Le marff des Iplos est
assez stWe cett. semaine. Les prix
se maintienftsuêet on ne signale qu'une
l6gôrq diminution 4M clous.

Cotations fourni«s par [*.uai*on
J. J. DUFFV & CIE,

en date du 13 avril 1921.

Aliiiplc . .. .. .......... 00
Caaan.. .. ....... 0.88 0Ois

Cannelle-
Rouleux........... . .8*5

Pure moulue........0.35
Clous... .. .. .. . 0.40 0.45
Crème de tarbre (tru-

çaise p~ure) .. . . ê65 0.70
Chicorée canadienne.. . ....... 0.25
Américaine (high test) . 0.75 0.80
Gingembre .Tamalque......0.85
Gingembre (Ooctln ou Ja-

poni).. .. ....... ... .00
Macta . ..... 0.40 0.70
Eýpieu mélangées. . . .80J 0.88
Muscade, entières . . .. 0.35 0.88
Muscade, *,oulre . . . . .. 08 0.40
Poivre nir . . . . . . . 0.80 01.5
Poivre blanc. .. .... 0.85 0.40
Poivre (Cayenne). . .0.85 0.87
r.pic'es à marinades .. 0.36 0.88
Paprika. .. .... .... 0.50
Tannerie.. .. .. . .. . w 030
Acide 4ërtalque, la Rb. (en

cristaux ou en poudrç). 0.75 0.85
Graine de cardemnone, la

lb., en vTac. .. .. ........ 1.50
Carvi (eamrway> boli no-

mlnal .. .. ... .... 0.5' 0.8
Canneille, Cine, la lb. ....... 0.80
Cannelle, la lb, moulue . 0.80 0.85
Graine de moutarde, en

Vrac * . . . 0.35 0.40
Graine de oleri, an vioc

(n'ominal)..06
Clous ronde. it,...... .6

(Ul1mento).. .. .. .. 0.18 0.2

LES FRUITS SONT STABLES

Fruits - Le marché des fruits est
stable cette semaine, cependant les ci-
trons et les oranges de Californie accu-
sent une certaine baisse.

Cotations fournies par la maison
HART & TUOKWELL

en date du 13 avril 1921.

Pommes--
Bien Devis .. .. .. ..
Spies... .. .. .. .
Pommes en caisse$...
Pamplemouas Éloride,

46, 64 et 64. .. .. .
Citrons de Californie..
.Oranges de Californie.
Bananes... .. .. ..
Anamas .. .. .. . ..
Dattes -nouvelles, lb..

8.00
8.50
8.50

5.50 7.00
4.25 4.50
4.75 5.60
6.50 7.00

1111 1.00
0.1la 03

LES FRUITS SECS SONT
TRA NQULES

Fruits secs - IMarohi tranquille pour
les frits, sto* cette fomilm. Le seul
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tai sur les pommes évaporgïi.'

Nous cotu....

Abricots, fancy......
Abricots de choix. ....
Abricots, alabe. .....
Pommes (évaporé").....
Pèches (fancy) .. . .* . 0.25
Poires de choix . . . . 02

Relures séchées:
De ohe4.. . .

EX. tanei.........
Lirqon..........

Pelures (snmlsng.6e»s
trnchées) -&.

Raisin:
En rac,- Valence, bottes

de 25 Ibis., la lb.. ....
Muscatels 2 couronnes.

" 1 couronne... .
"3 couronnes.

4 couronnes.
Sans pepins de CaIl. car-

tons 16 onces.....0.28
Corinthes (vrac). ....
Corinthes grecs, 16 -taces.
Epepiné, gancy. .. .. . ..

15 onces.. .. .. .. .. 02
Dattes, vrac .. .....
Farcies,4 boîtes e 2 b..
En paquets seulement.

4. Dromadaire (36
10 oncesu... ....

En paquoWt seulement, Ex-
celsior, 36 x 10 oz.

F'igues 2V4s, la lb..
Vignes 2is, la lb......

P gis, la lb.. ...
Figues blanches (70 bol-

tes 4 onces), 8.50, 50 x ô

12 X 10 oz.
lbo, la lb........

Figues Fancy Malaga, 22
Pruneaux (boites de 25 lbo):

21)-30Os
30-40s
40-50s

60-70s
70-80s
80-909
90-100s

0.40
0.36
029
0.11i
0.29
0.27

0.26
0.30
0.45
0.68

3.85

0.3811

0.271

0.3'0

0.28
0.12
3.25

7.00

5.00
0,15
0.17
0.30

SA.
1lm
0.08

.0.18

.0.15

.0.13

... 0.09

LE CAPE SANS CHANGEMENT

Café - Marché calme pour le café
qui se maintient aux cours de la se-
maine précédente.

Cotations fournies par la maison
KEARNEY BROS..

en date du 13 avril 1921.

Café-

Mexique.. .. .. .. ..
Jaixxa.que... .. .. ..
Bogots... .. .. .. ..
Mocha.. .. .. .. ...
Moche (genre) .. .. .
Santos, Bourbon. .. ..

Santos No 1 . . . .

8a t .X . . . . . . .

La livre
20 0.23
42 0.46
29 0.84
B8 0.41
50 0.52
48 0.50
80 0.34
31 0.34
g6 0.28
u8 0.8?
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LE THE EST STABLE

Thé - Le march6 du thé est stable
cette semaine et semble devoir se
maintenir aux prix précédemment cotés.

Cotations fournie$ par la maison
KEARNEV BRO8..

en date du 13 avril 1921.

Nous cotons:
Tlis .Japou-(nouvelle

Choix . .. . .. ...
Early Picking .. . ....
Meilleures variétés ....

récolte)
0.48 0.51
0.55 0.65
0.80 1.00

Ceylown et Indes-
Pêeoso.. .. .. ... .. 0.29 0.4
Orange Pekeos brisé .. 0.48. 0.58
Oranges Pekeos......0»1 0.60

Gunpowder Tea-
Imperlal .. ....... 0.45 0.55
Plnhead .. ....... 0.50 0.45
Pea, ]estf......... 0.85 0.45

Len qualités Inférieures de thés
brisis peuvent être obtenues des mar-
chands de gros sur demande à des
rA* raisonnables.

LES CEREALES RESTENT STABLES

Céréales. - Les céréales restent sta-
bles aux prix préc6demment cotés.

Céréales-
Corameal, golden, grau. . . 8.25
OMg perlé (sne de 98 Ibâ.) 6 .75
Farine de sarrasin (98 lb.)

nouvelle. .. .. ... . .. 5.25
Orge mondé, (98 lbn) . '. 4.75

HnIygruau, (U8 lb) . . .6
onnyperlé, (98 lb.) . ... 5.00

Graham, baril .. .. ..... 11.00
Oatmeal (standard gra-

nulé) ............ 4.00
Awiole roulée, 9<la (on

vrac) . ... .. .. .. .8.50

PARAFFINE

Cotations fourni'es par la compagnie
IMPERrAL OIL LIMITED

en date du 13 avril 1921.

118-20 II.P. cire paraffine, 1b.
123-25 M.P. cire paraffine, lb.
1 28-30 M.P. cire paraffine, &b.
133-36 %LP. cire paraffine, lb.

$ 8.75
9.25

10.25
11.25

MARCHE FAIBLE POUR LES ENGRAIS

Engrais - Les engrais sent toujours
moins soutenus et continuent à mon-

Itrer une sensible tendance à la baisse.

Son, Wagons Méilangé. . . .0
jShort, wagons mélanges. .. 35.00
'.%oulée d'avoine .. .. ..... 40.00
IFarine à bestiaux, 98 1be. . . 2.80

LES POIS ET LES FEVEt

Pois-
Blanc, le minot.. .. .. ..
Bleus, le minot.. .. .. ..
Cassés, récolte nouvelle 98 Ibo
Pour bouillir, le boisseau..i
Japonais, verts, la lb ....

Fève--
Fèves canadiennes, triées

à la main, le minot .. .
Japonaises, le minot ....

Lima japonaises, la lb., suivent
la qualité.. .. .. ....

Lima. Californie, la lb .. .

FAIUN PEARZE DE BMODIUI
ECT Ra"VIZ

4.60
8.60
5.50
8.50
0.0

8.50
3.25

0.10
0.13

PEAUX VERTES ET LAINES

Peaulx de cheval, la pièce 2.25 2.50
Petaux de mouton, la pièce 0.50 0.75
l'eaux de boeuf ou vache,

lalb . .. .. .. .. ........ 0.05
eveau. de lait, la

l'eaux d taureau,* la *lb.....3
14R i <le 'eau de son. la

lb............0.06
Laine lavée, a l-b . . . . 0.80.25
Liaine non lavée. . ...... 0.15
Deacons, 50c to $1.00.

MARCHE CALME POUR LES PRO-
DUITS EN PAQUETS

Produits en paquets - Marché calme
pour les produits' en paquets dont quel-
ques-uns accusent une tendance à la
baisse.

Nous cotons:

Breakfast food, caisse 18...
Cocos, Frys, bte %, lb., . . . lb

46Basers, l>te. %, lb. . . -
'4 Lawneys, bte Yd lb...-

Flocons mais,ý caisse 3 douz.,
..... 3.65 3.50

Flocons, avoine, 20a. .. .. .
tvoine roulée, 20& .. .. ..
'.roine roulée, 18s .. .. ..
Oatrneal. coupe fine, paquets,

caisse.... .. .. .. .. .
Riz puffé.... .. .. .. ..
Blé puffé.... .. .. .. .. .
Farine, caisse .. .. .. .. .
!fomIny, perle ou grain. 2 douz.
fleelth bran, (20 paquets)

caisse... .. .. .. .. ..
Orge perlé écossais, caisse..
Farine à crêpe, caisse ....

F<arine à crêpe, préparée, douz.
Wheat food, 18-1, . .. ..
F<arine de sarrazin, csse, 3 dz.
Flocons de bgé, caisse 2 douz..
()atmeal, coupe fine, 20 pqts
Blé à. porfldge, 36a caisse.
Blé à porridge, 20a caisse
Fuirine préparée (paquetu de 8

lls.), douz. .. .. .. ..
Farine préparée (pffquets de 6

lbs.). douz.. .. .. .. ..
Corn iStarch (prépa.ré)
Farine de pomnme de terre
Benson Corn Starch, 1e. lb
Canada Coro Etarêh, le. lb..
Canada Laundry Starch, lb..
Fleur tapiôca ,. . . . . .

8.50
0.52
0.53
0.54

4.25
5.40
5.0
3.00

6.00
5.70
4.40
8.25
3165

2.85
2.70
8.70
1.90
3.25
8.15
2.75
6.00
ô6.40
6.00

2.85

5.60
0.10
0.12
0.10
0.08j
0.08
0.18j

"XXX" (étiquette rouge) Pa-
queta de 3 Ibo, la douz....

"X=X" <étiquette rouge) Pa-
quets de 6 lb., làa dous. ...

Creacent (étiquette rouge) pu-
quets de 3 lb., la. doua...

Crescent (étiqutge roffe) fa
quete de ô lbo, ia dous...

Superbe (étlque#e rouge) Po-
quets de 3 Ibo, la doua...

Superbe ( étiquette rouge) pa-
quets de ô lb., la douz. .

Crêpes (étiquette rouge) ps-
quets de 1%~ lb., la dous...

2.75

5.40

1l50

POUDRE A PATE "COOK'S FAVORITE"

la dwazaine
Botte carsée, 1 [b. (2 douz. -par

calsse) .. .. .. ..... .. #Ai
Botte ronde, 1 lb. (9 douz. par

caisse). .. . .. ...... 8
Botte ronde, %~ lb. (â dons. par

caisse) .. .. ......... 00
Botte ronde, '/à lb. (4 dons. par

calmse) .. .. ........ 1ts

Esoompte spécia p or lot de 30 cabs-
W-.

PRODUITS PURITAS

Poudre à pite.

Caisse de 4dz. de 2onoes, la d. 0.90
- -4 - 1.35
- 4- ô 1.80
- 4 8 sis.8
- 2 -13 8.05
- 4-1 -s .95
- -16 - 8.80
- 4 16 8.75

$%bo 1 3l la dz. Ois5
à - 511 la dâ. 16.50

Moi assortie 1 dz. 12ý M aese 9.40
1 dz. 16 Sl)

Emballage on bottes de fer-blanc.
EiqcomPto spécial de M% sur toute

commande de 8 caisses ou plus de
Poudre à Pàte Puritas.

noyau. .. .. ... .. 4.IK 4.71

GELEE DE TABLE
(Dix essences)

Caisse contenant 1 gr. ou 13
cartons d'une dous. cha.

la douzaine. .. .. .... .8
La groe. .. .. .. ... 1130

GELATINE CRYS«tAL
(Non aromatisé.)

Csse contenant 2 cartons d'tme
douzaine chacun. . . . la dz. $1.0

SODA A PATE

Case de 6 dz. de 10 on., la oses 835

PROMPT TAPIOCA
Caisse de 4 doux4est de dous. 81.50

LE PRU C URANT vendredi 15 Avril lQ91
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wiIlwi

M
Thiwill

Un écoulement rapide pro-
duit de gros bénéfices'

Le succès du détail dépend de
l'écoulement. Peu vous importe que
vous puissicz faire cinquante pour
cent de profit sur un article s'il faut
un an pour le vendre.

C'est l'écoulement rapide qui a
fait du Macdonald la ligne la plus
profitable du Canada. La demande
pour le3 tabacs Macdonald ne faiblit
jamais. Il se vend plus de Mac-.
donald que de toute autre sorte de
tabac. Votre capital n'est pas im-
mobilisé longtemps - vous vendez
Plus de tabac - vous faites plus de
bénéfice.

Non s-ulement cela, mais vous
faites un plus grand pour-
centage de profit sur le Mac-
donald-profits supplémen-
taires qui font que cela vaut <

la peine pour vous de ven-
dre le tabac-avec un coeur.

En icrivant aux annonceurs, si vous emtionnez la " Prix Courant", vous vous assurez un meilleur service.

w'LL
x

0

-q

ri
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LES TRIBUNAUXQ
Il <1 M' N I1N COUIR SUPEIIIEURE

I.. Itrîtacle vs Geo. A. Botter, West-
ittncbb)t , $487.

l.ti& Ainerietî il Eibroidery Cord
Sasse1 Co. vs m. l)ickstein. WVolf

,Nlyveraof, Mfyers>n Itr<is., Montréal,
$533.

Vit. Bternard vs Miechael MLatte, Mont-
réaîl, $1886.

J.irivière fle, vm Marije-Anne Gauthier
et vir, Nide Nittreel Rtobin, Miontr-a.
$337.

l"erd. 1ayan vil lenri Payat, Mlont-
réail, 4e classe.

A. Vail4ancotrt va 0. J. S. Perreauit,
MontréaA, $198.

Xavier Martineau va Sovereigli Lime
Co., Ltd, hý.ntréaI, $607.

Stieceession R. de <iorog vs Leopoldine
Vanrière, Mde R. de Gorog, R. de
(burog & C~ie, Montréal, $l3»).

luasttitutioti Catholique des SOurrds-
Muets vsi Ntap. Gerinain, Montréal,
4e. classe.

E. ('avauîagh Co. ltd %s Ernest P'épin,
Montréal, $152.

%%~. Iteed vs Leonar<l Raftery, Mont-
réalI, $100.

Nla:ggie Yourng ClULVllnd vs Alph. Le-
febvre, Verdutn, $210.

.1. L. Iteay vs W. MataI Fickins. Mdc
Geo. M. Miller. Miller Nlfg. Co..

SwNift ('an. C~o., lAd vs Jos. DutrembIe,
iavli te, $1 60.

C. N. ( Ierniount ltd vs A. 1)iirt)elier,
I4uliiie. $120.

SI.éuif det Nioltt;l riîi Doira Sininio-
%ijf<.h Montréal, $537.

Lanri% ière fle, vs Mart-ei Rlobi n. Mont-

's eo. Itoi-4clair. Miontréal, $122.
1.ul..rt 'lerroux vs Vilifle (le St-Lam-

Lier. St-Laînîhert. $45.
I 1ii >ouîograpli lAd -vs J. P.

NVisi. Nloiitréai, $104.

.!î1:7.
1 . A. Lavoxnixw v' AIL. H. Lavoie,

Moit réal, $196.
\\'li. Gray 4- ,9ois (anîphell Ltd Ys

Virt. Treniblay, La Doré, $37.
Em~pire Illrass F'oun W s . J1. I uili.

Mnîttréal. $432.
-1. 1E. Côté VX L.. 1). Latfflir, Il. 1). La-

touir. E. 1). Lattmr. NIontriéal. $1752.
e. A. W. Meunier vs Abr*ahamn Klein.

iotrl.$200.
l'ti ru & (Cie vs Sir Win. 1). Ileid.

Montréali, $2031.
tSiard vs J. L. Blergeron, '.%ont-
réa I. $200.

Ilftit. Ani. Oil Co.. LUI vs Honoré G1er-
iTti. rurebounne, $154.

Il. 11-11h %s .. Votittn. 'Montréail, $156.

JIUGEMENTS EN COURC DE CIRCUIT

.T. Lamoureux vsa Wid. H. Ke1ly, $60.
-1. Char.bonneau va (ieo. Latulippe, $60.
Pilon & Fort jer Ys Ioç;. Verrault, $20.
Martel 'Stewart Comnpany Ltd vs Can-

adian ('oai Briquette & Liqilid 1tfue
Co.. ltd.. $15.

Il. Dl>ue Ys A~lb. flubé. $10.
C. Carter va Dona)I Fraser, $25.

\ SeIa vd'tvr l J. Roy, $22.
A 1.'. P'ichet vs Orner D)oucet, $15.

Ndvi sLaidies Store vs Ilernadel te

1). B4ourassa '.s IA'olxl<l Areliamtubault,

.1 islt~ulivs I.. ['tgar, $46.
CSt -ANIitit vs Niap. l)élisle, $95.

I .11iit Cotlonîial Fîurîitîure Co0.. lAd..
%ý NI de E. IttuacIl. $90.

.1 I * tht%-s Art. IÀîV4oie, $50.
.. E. .\ltivtt 's ('lis Turcot, .118.

RtIaval I s llau'- Sanders. $17.
L.aver Y ý- l)eters vs Mlle Peter Ilur-

1îu:u et viî.. $48.
I Siniard %s .J. Il. (;,endruoit. $18.

NI. ni ur-ui Liglît, Ilent & Power Coin-
pzi iv Y vs A. Couttire. $11.

F. Legît tlt vs A. lt.itotir, $29.
.1. E. C~orbin vs G1. Dussault, $12.
( 'ln L.inited V4 Lilric Picotte. $11.
At. Iîunain vs Iligilîlund Farins bIni-

ted, $95.
V~. C. Mle(ror-y vs It.unéo Soirlière8, $41.
.1. N. liay vs .Ios Lafettille, $72.

N. Lainînttagne %-s Geo. Marleau, $29.
.1 L.1i1ois vs %VNid. L.. (o. Charlan<l, $45.
.1. ;uîrnulaise %s .Jîs liaricot. $27.
.1. GalilIstl5 vs Geo. E. Grenier, $10.
I1. Gn a ist- %S Ilorîin. ('aatlet, $38.
Iter. Otýt*tm ut to Co. L.td vs J. E. La-

riti. $316.
.1'.Itruss,.,au ,imijtéte vs DelphisM-

rel1. $39.
.1. '. esai- s lie-nr P'ouliot. $47.

1t;i . (%'irtitei vs Alex. itîtowski, $16.
i.4 .ual I ii estientt C'omany vs NIde

A. Diton vs .Jas ingram, $42.
Ni; te .1. Li.:i;srte Ys Mitre Nfe'artihv,

i [tut. Si r Alrx. Larotste et ltA vs .1. Alf.
t iîtueultte. $75.
NIti juair vs G. t. (hangutot. $11.
t tt&~ Sîîl igtIt4(. %S Z . Martel & Ciuv,
1I4.

Ca.pht~ilit 1-1 al Js.olli H-oward-u. $:îil.

'sS. .. Kiuîg. $3..
'sW. Niarchlantid. $19.

Nsloliert WiUsemaîn. $51.
vs Iletury Kaiser, $42.
v-- I.. Lachapelle. $98.
%s .1. St-Mfichel. $55.
vs, NV'. Carrières, $13.
's A. St-M.%ichel, $39.
vs, G. Ec. Chagnon. $22.

Vs~. Lafterrière, $40.
v.1. Nîoqttin, $46.

vs N. Nettieton. $15.
%s At. Miinon, $52.
vs L. TD. ýa.trernonette, $58.
,; %V. Bellemare, $15.

%s fly. Wtt. Edrnonds,_ $40.
%s NuIt' C. AtitîW, $58.
%s A'. .Jumieson, $14.
%,; A'. Hotte, $13.
Ys A'. Labelle, $23.
Ys E. iaIjlette, $20.
vs; J. Il. Vincent, $23.
-s Louis Aceti, $51.

MI.J.I. 't1'. Con. vs E. Robidoux, $24.
-s lYm. W. Dryden, $15.
vs Thos. Neviqle. $11.
vs On¼er Beaulac, $15.
V% Adélard Vézina, $12.
-s Edwin Stevens, $10.
vs Jas A. Symour, $12.
Ys F. Faucher, $15.

- VS Phtilippe Rioux, $10.
- va Jean Leduc, $12.

% s E. A. Dodd. $ 10.
N. C. Poisonl Cy Luil vs E. leiiiieli-%.

$32.
G. .îiras vs Ls Veînune. $12.

I.. Hlamelin vs La FruqnkeI, $54.
iL l. Il lutellesoti et al va Clîs Ilit.,

$13.
(ie l"trt ier LiuitiWe Ys A. Suîlbet til,

$65.
l:îair. Iaî'.'ntv & halle Va C. Il. liai.-

nisoti. $89.
* ugvlrsk & ComtfpaJny vil (à. E

WVatt4, $24.
E:. LaItîsue vs .1. alias Aug. Pelletier.

$24.
IN I)auunst vs .1. A. Lafraniboitie. $37.

.lais olziIvy*s Iuuitrd vs Wm. T. (nuuig.
$59.

NI.,relié I.ufonîu ine Enareg. via Art.
Deînvs. $38.

I, F. ('4LI1ies- & Soit vs Alcide Niai>,
$33.

A~ Ghodeiloff va Robert Miller, $98.
1)1iiltxîp 'l'ire &Rubber Goods Comipa-

nîy vs Il. R.fignell, Trois-Riviî\res,
$41.

Suin ('unuplanlv of. C'anada Ltd vs J.
11<o wlta r<. liénoganî j, $54.

I Seuactervs Gor<lon Young, Lit-
îIiitiie, $23t.

t t ht'il le vs G . fi. F rasler, Outire.
mont. $13.

1. V. Paîtrick %s WV. R. Gëlrnour, $50.
A Essitî.r vs .1. C. Il. Latflamue, $77.

4t1itôî'Adniisitrationt (énérade %s
.1. le. l'ait- imnese, $48.

I >msnar ais (Z- Iobitail le Lim it.ée vs A.
WVetistt'jn. $41.

sAws uil mei~s F~l,'
E!itt. Iriaî i g Comnpany, Lituit cd, de

Mnîttîiréal.

n ffi us. . (i. MeNont réal.
\'IiIut'n & (it-~iît, dei MontréalI.

Mitl e-i Pro. v isiona Compi any, 1.1 i., (l-
MnItrtîéal.

1-iivu. Firiibins. de St-Ifva<inthe.
S, .. \inuiiiand & F~rère.. del Grond lacs.
I1'ltiIît 0>meur, de St-Nlaisri(e.
j'> rrionu. deli.r I Ste-Iréie.

a trg tSu irt Co<mpa ttny, (Ie Mon t-
réa 1.

Nouveaux Déposants sous la
Loi Lacombe

Iiepoaîît >n1îoli
.1. I >. Ilélainger Gaorage Imp étriali

C.>estnîuisseuillts Ttos. Co~isoîU.
A fred Duîbois lA4i %rene Leacli (o.

'IhôuloIt .atvreaiu Il. Strffar1 lIos
D)avid lt-anglois,

Standar d Ilakitt of Canada
I leuni Miathieti l)uuptuis Frères I.tée

.aC. erîu A.t CiladIitou Aqlestos
Shea .Jeremiai Café Continental

SI VOUS EPROUVEZ QUELQUE
EMBARRAS DANS VOS ACHATb

CONSULTEZ
LES ANNONCES DU

PRIX COURANT
ET EGRIVEZ AUX ANNONCEURS



LE PRIX COURANT, vendredi 15 avril 1921 Vol. XXXIV-No 15

Le Ketchup aux tômates
de CLARK

M. l'Epicier, fait une bonne ligne à offrir en cette saison. Pendant les mois
de chaleur vos clients mangent naturellement plus d'aliments qui sont habi-
tuellement assaisonnés d'un condiment. Suggérez-leur le KETCHUP AUX
TOMATES de Clark. Il signifie ventes-et ordres de répétition.

Le Spaghetti de CLARK
au fromage et à la sauce tomates

est un autre article d'excellente vente. Délicieusement préparé,
cuit et emballé en récipients convenables et attrayants, c'est un
des mets les plus populaires pour "repas léger".
FAITS EN CANADA *AVEC DES PRODUITS CANADIENS

PAR UNE COMPAGNIE CANADIENNE
Employant du capital Canadien, et de la main-d'oeuvre Canadienne.

W. CLARK, LIMITED - Montréal

Les aliments marins de la Marque Brunswick

14 Sardines à l'huile.
% Sardines à la moutarde.
Finnan Haddies (Boites rondes)
Harengs marin6s.
Harengs sauce tomate.
Clovisses.

ont derrière eux une réputation de qualité qui signifie écoule-
.ment rapide pour les marchands de Brunswick - réputation
qui est la conséquence d'années d'efforts concentrés dans le
perfectionnement. d'aliments marins de haute qualité et
hygiéniques.

Le succès de nos efforts peut être constaté par la con-
fiance du public dans l'excellence des produits marins portant
le cachet de la marque Brunswick, confiance qui crée de meil-
leures affaires pour les détaillants qui offrent ces produits de
qualité populaire.

Une location idéale et la meilleure installation possible
sont les deux grands facteurs qui produisent les grosses ventes
si caractéristiques des lignes de la marque Brunswick. Notre
usine (qui est une des plus belles de la côte. de l'Atlantique)
est située de telle façon que nous ne manquons jamais d'obte-
nir le meilleur choix de la pêche de la saison. Nos procédés de
traitement et d'emballage éliminent toute possibilité de mé-
contentement chez les clients et font de tout acheteur un ami
fidèle.

Tenez la ligne Brunswick sur vos rayons et laissez la ré-
putation de la marque Brunswick établir vos ventes d'aliments
de poisson.

CONNORS BROS., LIMITED
BLACKS HARBOR, N. B.

En 6orivant aux annonceurs, si vous mentior'e 1 "Prix Sourant, ou@ vous assurez un meilleur service.

~.~1
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Renseignements de Québec

iltRE4 U D'NEGITRMET11 QtlUEo
.%aiin-k'vee-OàoCîément Enrg.

N'at-Mmtcalm Land Co. à Jus Côté, 48-31 N.-D). de Québec.
Vvtt-Od. Leniuux4ý Widf. 1'ellcetier, 48-57 Notire-Damîe de

Québec.
Oblîg. et tmn.-Drne .hs 1)esroelîers à Iltit Eiiîa Corriveau

98-220 NA-). (le Quîébec. \%
Hyp'~othièque eri garant it-- 1'Id. (intivin àl Il. le. Laviguecîr,

34-5 35-5 N.-D). <le Québec.
]onation et cession -Ilector M oisa n il (4ijf. Municipale

Scolailre Ane.-Lorette, p). 650An. rtt'
Qniittaicc-flcctor Moisan à Conmlissiouî Nunieipale Sco-

laire Anc.-Lorett*', p. 650 Aîîc.-Lorette.
D)onation et vente-La ('le 111(l. Côtéê lue, ià Wi'. Père A.

P>elletier, 48-193 194 N.-D). <le Quîébec.
Quittance-La ('ie U. ('ôté Ic. îà Bév. Père A. Pelletier.
l'estanuient-Jos C'outure.

')elara.ton-1)uîeArt. IteaiisoUeil C'outucre, 25u04 (Chanîp-lain.
I)i-claratiotn-FAl. Nlarcoux 1/7 !id(. p. 536 560 652 581 021

1027 1038 1148 1223 Beacuport,
ýtrit.taîîce droits-Pere. dii Revenu à Suce. Fabien Marcoux,

niènies lots que ci-haut.
'l'rztts;xrt-14À. Niarcmnx et al à Aiiîé Miuureoux.
'r*ranprt-Edl. Maremîtx et al à Pli. Mfareouix.
flhlig. G. P. Marcoux à J1. IL. Il. Ityrne, 4381-9 Ntontcalini.
Qcittance-L. .1. D. 'Marquîis à (o. E. Marquis.
Nlarigt-Jos; Paquet A fine Vve Art. Bureau.
N'enite-Thle Quebec I4cind C'o. à B. C. Ilaskins, 508 481 482

St-Roeh Nord.
%'eîite-Tht- Quehec Land Cou. àl F. Paré 508 844 845 St-

Roch Nord.
Neîte-Dîne J. N. iky à Dile 'M-Auina Caron 4236 4237 4235

MiontcaILm
Blail-Jos. Gîugnoiî lit Paquet à '.%. AN. LiA'nh'ux, 3425 St.-Jean.
Vente-Jos IL Rousseau à Cbs Gagnon 98 167 169 179 Notre-

D)ame de Québec.
Veuite Bédar<l & Bélanger à Arth. Lepage bloc 2-7 8 9

Senneterre.
Veteit-Thie Quîeixn Land< ('o. à Geo. Dorion fils 509 745A

St-Roch Nord.
Maini-levée-Gustave Simard.
Qtittance-Stîce. 1)nie V've Fillix Fuîg. 't'ircottle à Régistra-

toeur.S
(iiuititiiî<'e part.- Ilcîvri 1'. Tuircotte à S2évérin Simard.
N'ente .lct-uues Land ('o. à Frank P. Bisset 92-64 'Notre-

Darne (le Quëéle.
Siurogation -Diiie V"e Jos T)ussaîîlt -à Dine Vve Jus Côt,

2008 St-Pierre.
t <vnut eti.on- Ed. S. tGagné à MI)<. 111I i<hit ttt'. 1). 3901 St-

P'ierre.
»it4it Duit, Vvte .\lit. t 'agici à .J. 0 . Mont reuiil. p. S. 252

11'eaunport.
Qîitauce line Vve' .\lit. (;ngîîoii 'solt é ià Jos. 0. Montreuil.

'Tuitetlte Itueke t Poc we'r a <i mnileu r.
Obîligationîî 1'. Planute à P. .lohin et al 48-39 40 N.-D). Québec.
Venite-. H. 11ohitaif!.t- lérit ici- ii Ilt. Mtirpliv 3870 M.%ontcalm.
tOl!igat ionu -Patr Nfiurlî% àl Iine ('ls RobitajîtIe, 3870 Nfont-

cal ini.
1 Qiitiet n et nia i n-levée -Ti i bia tilt et al à G. Paradis et ux.

Itit île Y. P'arent à Adj. Dî'oîin.
Avis IL Bol<liîc il légistratciir 84.3 St-loch.
V ente -Tlîalland ià Jl<s Patté rg 9-.11 TLa Sarre.
Tra.nsq-I -ia 'l Eug. .Itîli4-n Ltée ii Rod. Mfarquis et,-al 1033

.:tacqiies-Cart1er.
Testajîî<'nt-Dne< Vu.e .Ts Elz. PoWîin-Bernier.

p léelratlon Due L. 'I'angiayt-l'otiin à Régi.st., 1148 1149
Jacqiies-Ca rt 1er.

Quittance droits- 1>4'i'e. <liil Tiet<nii û Suce. .Tos. Elz. Poulin,
1 ind. '1148 1149 .Tacques-Carticr.

g<>ittane -Pere. dui Revenu à Dnîc .hîîs E. Poulin-Bernier,
1148 1149 Jacqileq4airtier.

N'neet %bi. aqe ~lardeaî.i 'à P. Phi]. Parent 1170
St-A rnbroire.

Vente-.Nlp. Bisqnn à L.. N. iloiselair rg 4-35 36 37 38 rang
31. p. 'N.. 18 lvlRosiln

N'ente-Mi. Goulet àl La Cie Louis Goulet Ltée, 9 p. 50 Cotir-

N ente-J. B. Gîrard à La Cie Munie, de Goulet, 9 p. S. 56
Courville.

vendredi 15 avril 1921
fn il-A. lu. Garnceau à Jules Béôlanger.
Avis- .Jules Blélanger à Ilégist. 4371 Motrain.
Venlte -M.. et Mil îuc* ùîîî. Paradlis à liie. Ilochette, 20(63 20634

2065 tSu ur
NluLîg--Jcîes )eroeîer àDisne Ni. Valérie Matte.

Obligatiion- J. %V. ('nul iiii .1 T. Griffin 06 204 2 205-4 St-
Sauveur.

Olyligat ion lion. P'aqucet à Louis Ferland 1399 St-Saurveur.
Quittanve lbv. Jaîcques fils à I on. Paquet.
01b!igat iol Ga.uîd. (salairiitati à Il. Faucher, 3755-67 8t-J(ti.
<>111t.t a le La t ais.,e P'opulai re de Québec à G. Oalarut'au.
Miariage Nîf. Itunît ii à le Ni. Gîî1iiînc'tt<'.
OblIigat ion -L <i'& lesc're à Il. l'awtdis, 148 35-c 80-c NA.-).

dle Qi, ébee.
Stibrogat iont P. Ilar:idis à I 'Id. lloehette, 148 35-c 80-e N.-D.

Quittance .1. It. Illr'adis à All>. Bllaneliette.
V ente- Alex. St-Ainnd à Adél1. Falairdeaji 1053-1054 St-

Arnybrobise.
Ou it tane Dr .lux. ltîuîlier à l"rs Sav'ord.
Nlari:îge -.1. E. ltui Lo)rd à Dile A. Parent.
Donationi - ('hs Pitrnrut et iîxor àl los Parent et nAl 1 N. L.

442 p. 475 p. 539 1).542 1). 541 1 N. E. 1222 Beaîuport.
\ ente -J. Frit. Va.l.lée à Ae.Treîublay et al 1). N. 387 :385

384 Beauplort.
Vente I,. A. Ihuver à .los A. Cliali fuîr et l 373-8.
Quittancee .Ta<îî o hll à l)av. .Jollin àk Dnv. Parent.

Qui tace Dav. lParent et uuxor l ('hs F". P'aradis.
()IlIiga t (il n1)Il i i g St -I.liii i'-ti à Dîne Frs Iteauli u, 280>

2-1 St-Roo<h.
Quittancel droits 1'. d]il ltev<'nii t Suce. Jus Arpher, 3823

4304 43377 1 4:368 Mîont vairn
lrocuiration 'i<un juge ('hs Archer à Col. 0. C'. Pelletier.
%'ent4 La Couronne' i .1. C'. Deniers, bloc 14 Sennecterre.
\*etlt I<éla rd & l<éaîîg<r ,'sqt -à La Cie Dorehester Ltée,

les inlines.
'I a'npor Adj. luiret à Jos 1.égaré 508 341 ,509 484 St-

lZoch Nord.
V ente 4;-) D'o l<riou fils ià E<î. lkurion 509 1). 745 St-lohel NX.

N'et<'Mahl (I it Ilt ai Dit 3)îg . L. Gaà. Hlenry 2586 St-
Louiis.

01bligat ion Cyr ('li,aif<uir à 1)11e MaLrie A. Mîibranda 194-1-
A p. 2A 41-176)-lA 2AX Be-atport.

Quit-tance Tél. Verret et, alià A0<. Grenier et a;1.
Quittaîîe î)ile Alice Vocelle à Cyr ('halifour.
sente- IL C. de4 Ja ('hevrotière à C. J. liockwell 5-8-9-11 13 5

p). 9 St-l<oetî Nord.
'Test a mnt Oin. *T. B. Martel 1)rolet.

!)éelrat -nDoitm< .1. K1 Martel'1 inld. 40 232 228 258 Ane.-
Lo)ret tte

Quiittance' droits l>erc. (lii 1ev. à Sure. Dine J. B. Martel-
Drolet. mêmeîis lots.

Qýuittance. Iot I1<'irrt.'w & Cie' Ltie à Il. Picard.
Vtnte Ixi(îiri ii.àl'ae. Fort 1er, hloc 96 et 103 Ainios.
F-idîîlcie> W~l<~ ngnNater & P'<uver Co. à Montreal Trust

Qiitae dro'it s I <n.du Revenau à Siiev. Dîne F. X. For-
tili'.r-l'toniin iukid. 516 St-Satveuir.

<ihI igat ion .Nka vil Fim. TIen îl ieii 937 St-Sauveur.
Vente .Tos T4oi~à loîs Careau. 714 St-Sauiveur.

Déclaration l)îiie V'v. N. H. St-4'vr f lerinéent, 874 1634
16m) gt -Sa iiîvtiiir 1664 Jacqîîes-Cart 3cr.

\*(-it(> Dînie Nvie .Jciw éadPéî T Vermiette, p. N. E.
1466 St-Ainbroise.

Ba«il Dat%. Ortteiiilm'rg à Reuj. Ortu'iihetrg 978 St -Pierre.
Oblgatotilié . uIcc.Lafrance 3949 M,%ontealm.

(>lligti<iiItilt'. .1. L.. Gab. He<nry à Lady Frs Langeier,
2)586 St-l.,iîiis.

<>iiit tance.g vieîir Pdar r<1 ARév. Alex. Lafrance.
(>Iilitance il. Tlobin ù lion. Beaiiinont.'

idi ie t.iiii-fr<'it iai n 1'nver Co. à ~Iitr'1Trust f').
ob)ligationi P. I,. TArtiî' Lt4e à Ilîne Vvp lIon. Lortie, 1950>

4-5-6-7 St liu'rre.
<Ibligat iin P. 1)estinîuisiiia is<îîîs àk Ihine (,ait. Moreau. 4291

P. 4294 M<vI(ntclin.
\*t.lte Dmne J. t. Frigon Girard à Alex. Descoteaux, bloc 1-7)

.rns.
N cite.la<>iesLand ('ol. à Dîne Niricla C. Lalitue. 92-65 et
141 N.-D. de Québec.

\ctie Héritiers <le i)llt Vve E. Poulin à Dîne Léo Tan-
gtuay% 1148 1149 Jacques-Cartier.

(d 8u4vre à la page 93)
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Vendez'le CATSUP AYLMER
Un

Pur Catsup aux Tomates
La saisonl du Cataup est arrivée

Commandez-en maintenant

En pots de verre ou de En bouteilles de verre

pierre 08, 12 et 17 onces

1 Gallon ... 4 à la caisse. 2 douzaines à la caisse

Vitrines, showcases et garni.

tous genres de commerce.
Livraison rapide.

Prix miodérés.
Nous avons en mains un as-

~ sortiment des plus variés.
Modèles spéciaux faits sur

com mande.

Clément, Meunier & Cie,
Manufacturier%

UPC Bouevard Pie IIL
MONTREAIL

Tél. LamlI. 2160. Nr

Stanway-Hutchins I<itiýited
Y ImporftaeursThés Généraux Cafés -

IL F. JONES à C.. AGNSSPECIAUX POUR _ REINACEIS NEPHEW à C.
JonDONALDSON là Co. Ltd.Colombo, Ce7l8II$ Londres, Angleterre. Londres, Angleterre,

Thés et produits d'Orient. Thés et Produite Etruger.. Thés et Cafél

Nous sollicitons les commandes d'importation
Ainsi que vos demandes pour marchandises disponibles. Nous avons un
vaste stock bien assorti que nous sommes prêts à vendre au cours du
marché.

18 RUE SAI1NT-ILEXIS - -
- - MONTREAL

LE PRIX COURANT, vendredi 15 avril 1921
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Renseignements de Québec
(81 tc dle lca jngc 93)

O)bligation--Dme Léo Tanguay à J. l'oulin et ai 1148 114:)
Jacques-Cartiew.

Veute-DIhe Laura T. C'ôté à Ant. (Côté et al 146 18 N.-Dl.
de Québec.

'rrans><yrt sub.-Félix Lýavoie à La C'aisse P'opulaiire %.S O. E.
Paradis, 3093 St-Jean.

Vente,-Dr A. Il. Bïlard à Louis (Côté 41 57 58 pass. sur
41 43 49 N.-D). <le Qu(èbec.

Obligation-Louis Côté à ta Caisse l'op., mnémes lots que
ci-haut.

Testainent-Dme Sara Coutuire àï Vve Nlich(ai Tar-dif.
Déclarat *n- DIle Etin. Tardif 290 St-Sauveur, 1446 Jacqîues-

Cart~r
Quittance droits->erc. du Re'< eu à. Suic, line \Miehiel Tar-

dif, 2290 St-Sauveur.
.Nariage-O. Landry à ILle M. O. Iloqsseiu.
Déciaration-Dme Vve O. Landry, 1 ind., 86 St-Sauveur.
Quittance droîts-Perc. du Revenu à Suce. 0. Lan<lry, 1 ind.

36 St-Sauveur.
tenonciation -l>mie Vve Jos Ledroit lAndry esqt à Suce. J0 8

Ledroit.?
Obligation-Fréd. Dorioîî à Caisse P'opulaire (le Quiébec, 50, 47

.N.-D. de Québec.
Quittance-Laurent Vermet à F. l)orion.
Itenonciatioa--mNap. (Goseil à Dme J. B. Lépine.
Vente-The Québec ('ounty Iteaitty Co. à (b'o. Fruser, 279A

12 Charlesbourg.
-Obligatiion-J. O. I)usseault à M. M.%onast, 3909 Montcalm.
Bail-il. J. Guillot à Jos Dourville, 819 St-Roch.
'%Iariage-4os J. B. Paradis à DIle Marie Falardeau, p. 679

Beauport.
Quittanoe-Dme Chs T. Côté à J. Osoeax Auger.
,Quit tance-Alp. Côté esqt à J. O. Dussault.

o 0

Renseignements de Sherbro'oke
EN EO;ISREMNTS.AU BURIEAU D'E-NREGfISTRtE.%EiNT

DE LA D)IVISION DE SIIETIBROOKE

pendant laî semne finis8ant le 2 arril 1921.

ACTES DE VENTE

î.miis Areil à Séminaire St-Charles Borromée, lots 16b-42 &
64 rang 9 Ascot. Prix $1000 payés.

J. M. Nault, & J1. O. Royer à George Morin, lot 447 quartier
Est. I>ri\ $10,500; $2,000 payés.

Il. A. Smith à Joseph Cliché part lot 25a rang 10, Compton.
Prix $200 payés.

Dlavid flubé à Elisée Dufour part lot 376 Lennoxvihle. Prix
$150 payés.

Ilamase Rocheleau à Alfred Rochelelu, ilots 419 & 420 quar-
tier Est. Prix $1.800 payés.

Siméon Desruisseaux à J. Dellia & Armand Duplessis lots
24-e, 22i & 23d rang 7, Ascot. Prix $17,500;; $4.500 payés.

WIl1iam Hutchinson à G. 1. Hutchinson, 1/3 imdivis part lot
732 quartier Est. Prix $500 payés.

John (onnon à A. A. Price lote 8-30, .31, 32 quartier Est.
Prix $1.00 payé.

ltivdrqkide Realty C'o. à W. E. CainphlI. part lot 899 quar-

(orw)r.it <l e la Cité de Sherbrooke à George Stricland

et Albert M.%errili part lot 606 Orford. Prix $200 payés'Dame Tobie Lavoie à Hippolyte Lussier -lot 12e rang 8,
Ascot. Prix $4.000». $1,500 payés..

Ilenry Ward à Louis Trudeaui lot 7-239 quiartier Sud. Prix
$2,400 payés.

Oliva Boldue à Alfred Spry lot 1444-194 quartier Sud. Prix
$8.000; $41450 payés.

HYPOTHEQUES

L.. A. Boislard à La Cie Mutuelle d'Immeubles Ltiée pour
$1,725 affectant lots 41 & 43 quartier Centre.

Cos aîi 0t4111/.u à %Nl lliain Ilailey pouîr $700 affectant
lot 7-102 qjuartier Sud.
I lin WarrîîGriîll à Gordon Gran imîuljsnîr $2,800 affectant
part 147 quartier Nord.

I'. E. ltcad à J. L. C'ôté pour $2,000 affectant part 1444-117
qjuar-tier Sud.

Ni tor flenoit à J. 0. (;agnté pour $1,300 affectant aote 1251,
125:1, 1254, 1255 & 1256 quartietr Sud].

GS. I.otlroji à Sherbrooke [on & Mortgage Co. pour $2,000
af(fectant1 part lot 54 quartier Nord.

A. 1. 0 3 ole à Sherbrooke Loan & M.%ortgage Co. pour $200
affectant 1444-135 quartier Sud.

.1. 0. Gendron à .T. A. Baveur pour $2,000 affectant lot 581
qu«art ier Nord.

ia 1ries DuIg«Li àl lIa ne Fraîîç1Oi.s lirulotte pour $3,50z affec-
tant lot 1444-61 quartier Su<l.

1) E('IIA l1 iES

D aimilse Ituehelea îî à J. Il. Leinay (le l'hypothèque (1ii 18
ticirs 1920.

Tliofias lZioherige à Pierre Gativin & al. de l'hypothèque du
10 'niai 1919.

Sî<res'oî1) . Meaaîî à Simîéon Derisaxde l'hy-
ls>thêquje dut 29 septemibre 1917.

M.ielîi Iteaudoin à Simîéon De-sruisseaîîx de l'hypothèque du
15 juiLlet 1914.

Ia rtIilîeliîî Cia thier à Sohaeon I esruiisseaux de l'hypothê-
q ie dii 28 ja nvier 1921.

1. 1(' Coère et al. ài tCorporat ion Episeopale Othoiliq ue ro-
miaine de Sherbroîoke de l'hypothèque du 17 mars 1921.

A. A. lA)t lir-oji ù G . S. [othrop de il'lfyl>otIîèqîe du 25 mai?
1920I.

la îîa' G. (o. Vallée à D amne Tobie Lavoie de l'hypothîèquîe du
24 janvieir 1921.

.Juh n IAward:s à (liarles Dîîga I de l'hypjothèque du 3 oc-
tobre 1917.

AC'TES D)IVERS

I'runessse de venite par lie P>rêt Hypothécaire à Victor Be-
'noit, des lots 1251. 1253, 1254. 1255 & part 1258 quartier

Pul.lrix $26.500; $1.000 payé.s.
\ct(, de dépô>t (le bîail de W. IL. Webster à I. J. Mennett de

la miaison sur le lot 394 quartier Nord.
1Ill conditionnel par Dame Wilfrid Girardin A G. E. Lemay

polir deux ans et huoit mois <le. N. lot 899-24 quartier
Est , pour $1 0() Imetir ledit terime, avec option d'achat.

T'ranîsfert par J. IL. Genest à A. L. Genest de ses droits au
lit 208 quurtier (entre, l<>t 1332 et 7-98 & 99 quartier
Sudl, pour la sommue de $10,000 payés.

Av-is cadastral par Loois Are I affectaunt lot 16b-64 rang 9
Ascot.

Ais d'incorporation (le "Les Soeurs Missio,înares de Notre-
Damnes les Anges".

.vsd'inei(orlxsratilot de "Wchst4-r Motors Limited".
.\%is <'incorporation <le "Wigget.t Electric Company Limi-

te<l".
d's lincorpoarationr <lu "Cercle catholique des Voyageurs de

Commnerce de Sherbrooke, P.Q."'.
Ilissolut ion <le société par W. S. -Slark & F. C. Clark sous le

-nom dle "(GIark Brothers".
I;aisun sociale' par Jloseph Moïse Nault sous -le nom de "The

Aiito Tire' & Supply Company".

BtREFS FM-IS-,COUR SUPERIEURE

c.& c.,. Ltd. vs T. H. Mailhot, Bromptonville, $1,66.74.
J. D. T. V.aehon %s J. E. Bengle, S&-Hyacinthe, $269.15.
Di. T. Wooton 's G. 1.ýte'ens,Çýompton, $221.00.
A~. St-Pierre %s G. A. Melver, Mégantiecý $467.96.
St. Lawrenoe Flotir Mlsvs Fontaine & Frère, Sherbrooke,

$273.04.
îhsnaîilt & Frère %s J1. Cidelot, Compton, $1,031.87.
1. Fr6chette %,s W. M.%arffoux, St-Julien, $234.19.
O'Donnell & Mforrissette vs A. Langlois, St-Vital d2 Lamhton,

$121.66.
J1. A. Beaudoin vs L. BManchette, East Angus, $123.27.
B3. Cohen vs A. C. Wehster, Sherbrooke, $198.80.
D . Gazaille vs Dominion Textile Co., LMagog, $3,057.00.
C. o. Ç,enesît & PiLq va Fontaine & F-rère, Sherbrooke, $390.00.
E. I. Virtue et vir vs J. B. Légaré, Ditton, $1,000.00.
D. Duffy %-s A. Verret, Sherbrooke, $200.00.
Deinault, G. & P. Co. vs Globe Trading Co., Montréa.l, $4,002.00.

(à au4vre à la page 97)
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La farine préparée de Brodie XXX satis-
fera votre clientèle et lui donnera en même
temps la meilleure valeur pour la moindre dé-
pense.

Brodie & Harvie, Limited
14 Rue Bleury, Montréai.

Agents de vente:
J. B. Renaud & Cie Inc., Québec;
Chadwick & Ce., 34 Duke St., Toronto.

RECOMMANDEZ LE SODA

"COW BRAND"
A LA MENAGERE

a

que ce soit une ménagère~ depuis nombre de
lunes ou de quelques lunes seulement, elle
appreciera la qualité fiable absolue de ce
fameux soda. Il est pur, de grande force et
est le grand favori des cuisinières partout.

Emmagasinez-en,
- Votre marchand de gros en a.

Church & Dwight
LIMITED (2)

Manufacturiers - ---- MONTREAL

Vos
clients savent
Il n'y a jamais besoin de dis-
cours pour vendre à un client un
produit Eddy.

ALLUMETTES
D'EDDY

Si c'est une commande d'allu-
mettes, une des 30 à 40 mar-
ques différentes d'Eddy est cer-
taine de donner satisfaction à
tout point de vue même lorsque
le client ne demande pas expres-
sément des Eddy, vous pouvez
tenir pour assuré qu'on s'attend
aux Eddy, car pour la plupart
des gens penser aux BONNES
allumettes, c'est penser aux
Eddy.

Ustensiles en fibre durcie
d'EDDY

Il en est de même des ustensiles
de fibre durcie d'Eddy. Ces us-
tensiles pratiques, légers et du-
rables.sont faits d'après les mê-
mes méthodes originales de fa-
brication qui ont rendu célèbres
les allumettes d'Eddy. Ils ne
gonflent jamais, ne fuient pas
et ne se disloquent pas; ils sont
idéalement appropriés pour l'u-
sage de la maison ou de la ferme.

Les produits Eddy sont faits en
Canada par des Canadiens pour'
les Canadiens.

THE

E. B. EDDY CO., LIMITED
HUL, CANADA

En écrivant aux annonceurs, si vous mentionnez le "Prix Courant", vous vous.assurez un meilleur service.

-Vol. XXXIV-No1il
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Renseignements de Sherbrooke
(suite de la page 95)

Sherbrookce Luniber Yard vs T. T. Délisie, Sherbrooke, $6.9
. D. T. Vachon vs A. Rossi, Eat-Anguz. $158.30.
D. &t-Lauirent %-s H. Rouîx et ai, Dan' 111e, 3,333.33.
J. If. Deschê'ues vs iR. W. Hogg, Sherbrooke, $243.66.
L. A. Brown vs Mi. Walker, Ayers Cliff, $2.334.13.
<'Donnell & Morriesette vs A. Després, Weedon, $800.00.
(1. Fiiiau vs C'. Cauthier, Weedon. $489.77.
Dane C. Valliiôre vs 0. Desserresi, Montréal, $621.80.
Dame M. Gondreau Ys J. 'rot-or et ai., East Angua, 1327.10.
E. Parsons va J. X. Martel, St-Julien, $480.00.
N. D. Cascadden vs A. liaillargeon, Sherbrooke, $ 152.75.
N. D. Cascadden vs J. A. Charest & Cie, Sherbrooke, $141.60.
J. B. Mobsat va Fondation Co., Mointréal, $2,006.00.
J. Dupuis va Z. Allaire, U.-S, A., $220.00.
J. Argoîn vs E. G. LM. Cape & Co. Montréal, $983.25.
Denauit.. G. & P. ('o. vs H. A. Leblanc, Magog, $745.10.
W. E. Looînis vs 0. T. Rky., Mont.réal, $2,781.06.
J. Poulin vs R. Trottier, Sherbrooke, $500.00.
Cie Massey-Harris vas L. Roberge, Ways Mille, $402.40.
Damne A. Blouin va A. Dezners, Sherbrooke, $33,5.93.
M E. Shaddock va G.*B. Pelletier. Kingsey Falls, $609.00.
Ontario Wind Eng. & P. Ceo. vs H. B. Bailey, Sawyervilie,

$226.95.
E. Desmarais va A. E. Després, Weedon, $283.25.
H. Côté vs J. Hardif, Sherbrooke, $2 18.50.
W. Martel vs Dom. Textile Co., Magog, $148.20.
J. W. Côté va V. Benoit, Sherbrdoke, $732.10.
W. BeauR'ieu vs T. Martin, ChartierviUe, $246.85.
Dan P. Vallière va Daine E. Densuit, Sherbrooke, 3300.00.
J. Sirois -.s J.Cha.rland, East Angus, $347'.30.
E. A. Grenier va V. Nadeau. lMégantic, $300.00.
L. S. Breton vs E. -Martin, Kingsey, $200.00.
C.. F. X. Prévost va L. Vadnais, Dittoix, $218.91.
Vaughan Bros. vs J. R. Spendlove, Hatiey, $269.50.
E. L. Dyson vs D. J. Dustin, Richmnond, $556.00.
G. Bruneau vs A. Leclair, Lennoxviiie, $436.00
P. Gervais vs P. A. Ta'nguay, Weedon, $673k57.
J. Robida va E. G. M. Cape Co., Montréal, $UA60.00.
L. Y!~. Bergeron vs Chs 'Niedner's Sono Co., U.-S. A., $1,830.00.
H. St-C. CIaytoný va J. Lévesque et ai., Montréal, $1,000.00.

BREFS ElMIS.-COUR DE CIRCUIT

G. H. Delorme va O. A. Darche, Sherbrooke, $25.14.
Firnin Campbell vs Chas. Charron, WaterviIIe, 321.30.
Z. Pesant vs J. J. Roberge, Sherbrooke, $40.00.
Z. Pesant vs O. Desrochers, Sherbrooke, $50.00.
Z. Pesant vs J. Cloutier, Sherbrooke, $5,0.00.
P. A. Lernay va W. Davignon, Sherbrooke, $8000.
J. A. Vidai vs T. Hébert, Sherbrooke, $26.40.
J. A. Vidai vsvO. Couture, Sherbrooke, $25.12.
J. M. Nauit Ltd vs P. Fréchette, Stoke, $54.52.
A. fêté vs A. & C. Oison, 'Ma.rston, $51.00.
A. Côté va A. & C. Oison, MNarston, $15.00.
L. R. Langis vs H. go Statton, Sawyervlle, $95.70.
J. A. Choquette vs A. Néron, Sherbrooke, $r4.93.
E. T. Prov. Co. Ltd. vs J. A. Dodier, Est Broughton,138.85.
F. H. Hébert et al., vs A. L. Néron, Sherbrooke. $17.64.
T. B. Howard vs K. B. Campbell, Seotstown, 316.30.
J. McCabe va T. J. Dillon, Verdun, $50.00.
J. F. Kerr vs J. G. Maher, Sherbrooke, $7.3.
H. W. Reynolds vs A. Rodrigue, Sherbrooke, $31.00.
C. J. Wright vs Dominion Express, Montréal, $25.00.
British Am. Land Co. vs J. E. Lévesque, Sherbrooke, $10.00.
J. 0. Ledoux vs P. Donahne, Sherbrooke, $48.00.
Echenberg Bros. vs R. Baron, Sherbrooke, $12.67.
A. E. Fraser vs P. Lashman, Lennoxville, $14A8.
A. E. Fraser vs J. Damiel, Milby, $5.81.
A. E. Fraser vs S. Durand, Lannoxvlle, $14.8
E. E. Baron vs G. Winsiow, Eaton. Corner, $34.50.
*E. E. Baron vs B. Trombly, Sawyerviiie, $72.80.
R. Amy vs G. Goodsell, Stanstoead, $28.65.
Echeliberg Bros. vs Ed. Roadnight Sherbrooke, $44.25.
Glidden Co. Ltd. vs C. E. Weish, Bromptonvifle, $70.20.
B. S9. Steýiis et ai., vs W. W. Me.ck, South Bolton, 7.00.
C«r. Oit Co. Ltd vs R. W. Hogg, Sherbrooke, $33.98.
Can. 011 Co. Ltd. va J. A. Charest & Oie, Sherbrookoe, $44.94.
Ont. Wind. Eng. & Pump. vs W. Gadbois, Ascot, $30.50.
Lainontagne et al va A. Dion, Est Anguel $21.03.

Idnontagne et al., va U. Brière, East Angus, $57.50.
J. 1'. Wells et al vs Ed. Ilarper, LMarston, $U3.74.
E. L. Price vs R1. Corntoi.s et al., Sherbrooke, $59.75.
A. Rousseau vs A. Verret, Windsor, 15.00.
D. S. llacband va W. limelin, Sherbrooke, $34.00.
Wells & L>ynch vs P. Boissonneault, Thetiford Mines, $4.00r.
Alex. Aines & Soa vs W. Autrof, Meibourne, $54.10.
E. Rtioisx vm 0. Fournier, Sherbrooke, W4.80.
Rick C'ity Tlohacco va T. M1ailhot, Broeuptouville, $62.75.
Cie de Placements vs A. Blanchard, East Angus, 83,20.
EditIh lay WVebster va Mme 11. E. Statton, Sherbrooke, $62.24.
Il. Bissgoin vs Jos. Blltt, Sherbrooke, $30.00.
MI. Ilélanger vs NI. loinan, La Patrie, $27.50.
. Bélanger %:; B. D. 1). Désautels, La Patrie, $13.56.

Il. C'. ('abana vii C. Ik>uirgeoiai, Sherbrooke, $41.50.
Ilébert & Fortier vs R. Oates et ai., Sher*brooke, $43.03.
T1. ç.Mailliot va A. Lacourse, liromptonvilie, $44.80.
J. Bllitt va 0. Dearochers, Sherbrooke, $4 1.00.
Cien. 11k of Coin. vs A. Leblanc, St-Fortunat, $90.50.
I[lie Il. Fortier Co. vs J. Cloutier et al., Sherbrooke, $52.71.
E. PaquLzî va T. Mtatthewq, Bury, $62.10.
t'!- (les Ilaceeets va W. Boislard. &t-Fortunat, $46.65.
Cie des Illaeenients vs A. eIManc, &t-Fortunat, $43.55.
Ocean Milis LUI vs T. H1. 'Mfailhot, Bromptonvîlle, 335.08.
.igence dee.(e l'Est vs; Ci. ILavigne, Chartiervilie, $49.00.
N. 'ha inpigny vs A. Robida, Daaquamn, $3 7.50.
A. Sinmard et ni., vs A. Morin, Sherbrooke, $25.00.
J1. Il. Paradis v-4 W. Dorey et ai., Sherbrooke, $63.50.
J. F. Kerr vs Il. Taylor, St-Hlyaci-athe, $39.75.
G. L'Heureux vs W. Aahfield. Farnhain, $10.00.
J1. A. Vidai vs 0. Couture, Sherbrooke, $25.12.
Denault (i. & P. Co. vas E. T. Hloile, CookshLre, $Z5.86.
J. A. Vidal va T. Hlébert, Stoke, $26.40.
E. A. Bernard et al. vs A. St-Axnaînd, Sherbrooke, $48.19.
J. A. C'aron vs F. Patton, Sherbrooke, $5.42.
Jos. lerivière %-a . Charron, Waterv-iiie, $21.30.
J1. Fortier ve A. Desrochers. St-ÀMalo d'Auckland, $16.00.
C. C. Cabana vs L. Boutin, Sherbrooke, 12.50.
Agence Niere. de l'FAt vs A Dion, Chartiervlle, $67.37.
G. H. D>elorme va 0. A. Darche, Sherbrooke, $25.14.

Renseignements d'Arthabaska

ACTES EN-REGISTRES AU BUREAU D'ENREGISTREMENT
D'ARTHIABASKA

du 28 msars au 2 avril 1921

Ohligat.ion- Wilfrid Kane à Joseph Mercier, p. 24 et 25, 13e
rang, Kingsey, $2000.

V'ente-Arthur St-Pierre à Alphonse Lecomnte, p. 11h et tic,
12e rang, Stanfo!d, .$300.-payées.

V'ent--L. N. Boisclair ù Pierre Thlbaudeau, p. 8f et autres,
Sloe rang, Stan foki, 3300.-payées.

Vente-Josepli Hébert et ux. à Ernest Hébert, 760, 761 et
762, Buistrode, $2500.-$2000 a/c.

Veitte-L. N. Boisoluir à Alphonse Brisson, p. 227, Prince-
ville, 35000.-payées.

'l'ransport-JToseph Jaroche à C'harles Grosser, sur Alcide
Pépn, $1900.

%ente-?tmine Roaée Rousseau à Mine D61ina Carrier, 61, 62
et 65, Tingwick, $4000.-$1000. a/c.

Y.ente-oseph Régis ès-qual. ài Edimond Lefebvre, p. 211,
Horton, 1175.-payées.

Tranaport-Alfred Laforest et ail à Louis TLaforest, aur Jo-
seph Auger, $1550.

Testamnet-Paul Lavigne à Mlle Cécile et Mme Fabiola La-
vigne, 425 nos dsans Ste-Victoire.

Tranisport-Honoré Gauthier à Aug. Romiéo Bourbeau, sur
A. Alphonse Perrault, $5000.

Vente-Arsèae Millier à Edmond Boisclair, 1 n.e. 563 et 564,
Warwick. $7500.-33000. a/c.

t)bl igation- Alfred Hamkl à Robert Brindle, p. 144, War-
wick, $1500.

Vente--Eusabe Hamel à LJéopold Desc8teaux, p. o. 493-2,
Ste-Victoire, $2900.-$500. a/c.

Obligatiion-Louis Cyrenne à Louis Roux, 401 et 487, Bul'
strode, $800.
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Rtnsegnenents d"Arhabaska
Semaine du 4. au 9 avril.

(?bligitticon-Ainéaée F.avallée à Alphonse Lavaille, 674 Mt au-
* tr 'es, Bulstrode, $90

Tlemt6nwnrt--Yoël l'ratte à Aide Pratte. 1 ind. lâ7 Bulst.rode.
Trstarfent-Mme. l)ôllma Crochetière à F.erdinand Belioe-

* feuille, p. 11l4, Bli1àti6ae.
V'eîte- Ferdinand i eilefeuille à Ôctave Lafleur, p. 114, Bul-

% strckde, $4300.-pa3ýées.
Veilfe--illiippe Nault à llercile Poirier, 1 s.o. 9a, cent. lie

manig, Maddington, $2400.-$1200. a/c.
Vente-Arthîîr Doyon 41 J. B. Paquin,- M~ o. 39, Bîtîstrode,

to'nte-Mame Ellae Býrubé il Hlervé La'nglois~, p. 426, Ste-
Victoire, $1200.--ipayýéea.

tilkl.i'gationi-Ierî-é Langlois à M.fme Euîgénie Grenier, p. 426
et p. 427, Ste-Victoire, $1200.

Vente-Donat Nadeau, à l>ldlippe Coiombe, p. 521, Ste-Vic-
toire, $300.-payées.

liéêtrocession-Fraince ileaudoin à Mme Archange Marcoux,
p. 409, Ste-Victoiýe.

Obligation-Wllile Leblanc à Donat Poisson, 5 et p. 6, Ste-
Victoire, $500.

Vente-Arthur Angers A% Albfirt Gaillardet, 17, Ste-Victoire.
$S80.--payéets.

Transport-Napoléon Gauthier à Pierre Tourlgny, sur Al-
béric Tessier, $250.

Vente-Thomnas Thibault à Amédée Lavallée, 933, Warwickc,
$800.-payéea.

Vente-Orner Manchette à Fraink Cilté, p. 791, Warwick,
$4000.-$1000. a/c.

Obligation-Frank Côté il Nap<ïléor Bussière, p. 791, War-
wick, $1000.

Transporti--Atug. Roméo Bourbenu à Félix Baril. sur A. Aiph.
Perreauit, $5000.

Vente-Raisaine Bentiim.ier à Am~ène Fafard, p. 145 et 156,
Warwick, $1000.-payéea.

Te'stament-Mme Albinta Béiond à Ernest Boisvert, aucun
immeuble.

Vente-Hector Liaroche à Honoré Fréchette, 5i et 5j, le
rang, Blandford, $650.-payées.

liunation-Oiner St-Cermain à Alfred St-rrermnain, n r. 41-
85î. Buistrode.

Testament-Mme Marie Marcotte à J. B. Leblenc, 1 lui.
1049, Warwvick.

Ventes par les Shérifs de la Province

GASPE
Montgomnery & Sons vs Richard Lawlor. Vente à la

jiirte <le l'église dle la paroisse de Ste-lirigitte de Maria le
12 mai 1921 à Il heures dii matin.

Arthuîr Glagnain vs Alphonse Gloupil. Vente à la porte
(le l'églisoe p2.roissiaile (le Ste-Madeleine de la Rivière-Made-
leine, le 17 mai 1921 il 3 heures de l'après-midi.

JOLIETTE
Stanislas Allard et al. vs Josaphat Dupuis. Vente à la

porte <le l'église dui village de St-Jean I'Aehlgan, le 10 Mai
1921 à il tieure" dii matin.

MONTCALM
Patl-T'mille Forget vs Wilfrid Nantel et al. Venlte à la

porte <le l'église <le la Nativité, le 3» avril 1921 àl 9 heuîre,'
du matin.

MONTMAGNY
C'harles Frenette vs Arthur Bérubé. Vente à la por-te

iii' l'église paroissiale de Ste-Perpétue le 28 avril 1921 à 10
heuresq <lix matin.

MONTREAL
Joseph Barrette vs le Crédit Staidacona, Limitée. Vente

nu bureau dii Shérif <le Mointréal le 21 avril, 1921 à 2 heures
(1f l'ap)rès-lnid.i.

The Trust & Loau Company of Canada vs Sylvestre
l)anybroslo. Vente au bureau du Shérif de Montréal le 21.
jivril 1921 à il lieures du matin.

Joîe.pli Hormisdag Laplante et al. vs Max Birke et al.
Vente auibureau du Slbu-if de Montréali lc 21 avril 1921 à-
lid~i.

QUEBEC
la (lIé (le Québec vs Ulrlc (lauuvin. Vente ait bureau

d1u Shérif (le Québee le 29 av.rIJ 1921 a 10 heures dii matin.
La Cité de Quiébec vs The liattlefiedd Ileaîlty Company

Vente au b>ureauî dul Shérif <le Québec -le 29 avril 1921 à 10
lieuresi (lit -matin.

J4imtl>i 'rrotti<'r et ad, va Les Héritiers de feu J1. Ray-
muondI Croteau et aI. Vente à la* porte de l'église paroissiale
de' Maoainic, Comté de réiicamingue Se 29 avril 1921 à 10
heures du matin.

ST-FRANÇOIS
Alphon>ise Liaîierre vs P~aul Awlet. Vente à t1a- porte de'

i'église <le la paroi-*e de Ste-('étife de Whlitton le 10 mi
194-1 à 2 heures de l'après-midi.

TERREBONNE
l'ierre 1)eslauîrieri; vs; Dame Amanda Labelle. Vente l'

laL porte (le l'égflise paroirsiale <le Lachute, le 14 mai 1921
à -o heures oie l'aprèês-nmidi.

Mazenood Chevrier vs Avila 1. Telmosse. Vente à la
orte de l'église catholique <Ilu village de Grenbville. comté

*A-rgenteuil, le 10 nai 1921 à I heure de l'aprèês-midi.

TROIS-RIVIERES
Bazinet & Brodeur Limitée vs Adolphe Barre]. Vente

anu bur-oau du Shérif des Trois-Rivières de 13 mai 1921 à 10
he<ures du matin (heure solaire).

Louis Edmond Larouche, oédant autorisé et Bédard &k
flélanger, syndics autorisés. Vente à la porte de l'église de
l'osqlue, comté de Champlain, Je Il mai .19211 à 10 heures
la l)aroisme de St-Zéphirin de la Tuique, en la ville de La
dui maitin (heure solaire).

Renseignements des Trois-Rivières
BUREAU' D'FNRECISTnJMENTl DE LA CITE ET DU~

DISTRICT DES TROIS-RT VIERlES

Semaine du 5 au 12 avril.

Vente-Denis Brodeur à Arthuîr Lafrenière.
Vente-Doias Diamond à Philomène Martin.
Vente--Johnny Girardl à Tôlesphore Gosselin.
Vente-Jean Doucet & Ovide Milot.
Vente-llephael Melançon A Joseph Ricard.
Vente--Sévère Lavergne à Raphael Melançon.
Vente-Onésime Trépanier à Ovila Garceau.
Vente-Dame Lotira Jolhn à Arthur Clouîtier.
Vente-C. H. 'Moineau à La Cie Hôtel Canada Ltée.
Vente-Elie, Bélanger à Albert Ciguêre.
Vente-A. E. Guillemette à Raouîl Bruneau.
Ventec-Raoul Bruneau ià Heniri Bergeron.
Vente-Noel Bernier à Alph. Guillemette.
Vente-Dame Laura Jolin à J. H. Lampron.
Vente-Corporation, des Trois-Rivières à Ans. flubé Ltée.
Vente---PhiIippe Trépainier à Albert Richard.
Vente 'Vve Vietor Ricoerd à Alfred Bastarache.
Vente-Edmond Gauthier à Amédée Cloiitier.
Vente-Arthur Villeneuve à Fré:dérie AIlard.
Vente-Isambord (arceait à Donat Lavergne.
Obligation-Ovide Miot à Ludger Poirier.
Obligation-Joseph Lesieur à Caisse Populaire St-Etienne.
Obligation--J. H. Lampron à Chs Gauthier.
Obligation-Raphael Melançon à Roméo Ricard.
Obligation-Arthur Cloutier à Esdras Hébert.
Obligation-ýAdoIphe Pérusse à Frs. Gélinas.
Obligation-Adélard Belle-Tsle à Eucher Mas"e.
Obligation-Paul (larceau à De Charette & Frère.
-Obligation-Vve Toussaint Grenier à Donat Géinas.
iQuittance-érée Godbout A Raphael Melaonçon.
Quittanoe-Joseph Simard à William Lefebvre,
Quittance-F. Fournier à Arthur Désafflaiers.



F-711ý1Qui dit: "PURITAS" dit: Rien de meilleur
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L'ANALYSTE EN CHEF DU DOMINION DIT:

LA POUDRE A PATE
POUDR

A FA 1 t -UALITE
<mInIT oÇ>9 ARANTIE

NOS
* COUPONS-

PRIMES
FACILITENT Est absolument salne
LA VENTEL-

Est à base de Ïhosphate PUR

ErNEI CONTIENT PAS D'ALUN. «1ý '
(mgt" ~ ~ 3* d te l a laboratoire du.B M dg e a e u)

1 7( Ve r S D U , w n I L 
1 K l d i .

LE NETTOYEUR PURITAS N'a pas son Etid - rande Boite à

PURITAS LI&ME, 77 Rue St-Dominique, QUESEC.

ENCOURAGEONS LES NOTRES!
EN VENTE PAR TOUS LES EPCIERS EN GROS.

- randeur resue p. la douzaine.

C'eut le produit original doux comme du mIneL
VENTE ENORME

cvites les imitatIon&s.e trouve danm toutes les Maisons de gros.
I sNALLS LMXTED, NONTBEAL

En écrivant aux annonceurs, si vous mentionnez le IlPrix Cuatvu osasrzu elersrie

'OR,

Tous les morceaux de savon à blanchissage
ont plus ou moins la mqême apparence, mais ils
diffèrent entièrement quant -à la qualité et à la
valeur.

Le "SURPRISE" n'est pas autre chose qu'un
bon Savon Solide--il n'est pas surchargé d'in-
grédients Inutiles pour le faire poraltre plus
gros. C'est la "meilleure valeur en fait de vrai
savon

N'acceptez pas de contrefaçons.

The st. Croi Soap Mfo. Co.

VOL XY..=-No 15 .

Courant", vous vous assurez un meilleur service.
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EQUIPEMENT "AUTOMOBILE
Jusqu'il la fin de l'année de 1919 il y avait 269,727 autombiles en serice au Canada. Si l'augmnenta-
tion continue pendant cinq ans au taux des ciqu dernlfres.saWmns, eh bien!1 VOUS, M. LE DEAILLANT,
vous serez appelé à approvisionner 500,000 voitures pour tous les objets de nécessité en accessoires
d'auto, sans parler des petita articles lIe luxe sur lesquels tous lea propriétaires d'autos ont tou-
jours un oeil, et QU'IL FAUT QU'ILS OBTIENNERNT QUELQUE PART.

EN GENERAL, TOUT PROPRIETAIRE D'AUTO SONGE A
UN MAGASIN DE QUINCALIERIE LORSQU'IL A

B3ESON N D'ACCE$S*OI RES

Aux Etata - Unia
l es accessoires
composent enlvi-
ron la minotié du
stock de la mnoy-
enne des quincail-
liers. Il en sera
de mne en Ca-
nada. 81 vous nie
les avez pas en
stock mintenant,
vous devrez le fai-
re si vous tenez
àl rester en affai-
res. Faites-le dès
mnaiitenaflt.

Notre catalogue No 51 a été -compilé pout' faciliter les détails des commandes et
son caractère complet*prouve lé soin nombrewt <Au a été apporté au choix d'un stock
D'EQUIPEMENT AUTOMOBILE pour vos béàoiàs et voue renseigne sur ce que nous
pouvons5 vous vendre avec assurance.

Nous vous enverrons un catalogue -Ecr iveZ aujourd'hui.

LEWIS BROS.,, LJMT-E-D, -MONTIRAL
TOUT EN FAIT DE

Q~UINCAILLERIE CHEMIN DE FER FOURNITURES POUR ENTREPRENEURS
TOITURE PREPARE PEINTURES FOURNITURES POUR PLOMBIEIIS

Én écrivant aux annonceurs, si vous mentiônnez le "Prix Courant", vous vous &aurez un meilleur service.

is ý PRrx COVRA"il »liéü(lredil is aVýi1_* »21 . vol. xxxtvl__el



Mercredi, 13 avril 1921.

La plupart des petits articles sont offerts à plus bits prix« cette
semaine )tandis que les grosses pièces, à l'exception de la tuyauterie,
se maintiennent fermes. Les hache-viande "JeWel" et "Mode!"' ainsi
que les barattes en verre "Dazey" subissent une réduction. Les clefs à
tubes "Stiliso" sont maintenant à 50% d'esctompté sur la liste au
lieu de 47 V2. Les cordes à linge en coton ont également. baissé. Les
clous pour fonds de chaise ont subi une réduction de 10%7. Les vis de
forgerons ont. des prix revisés. La tôle, -le fer et l'acier, en barres, la
tôle ondulée -et les prodluits de plomb restent sans changement. Les
métaux en lingots sont plutôt irréguliers, les- uns n'ont pas varié,
tandis que d'autres. sont légèrement plus faciles. Les clous en broche
dont la base était. récemment de $5.00 ont successivement. paissé à
$4.75, $4.65 pour atteindre enfin aujourd'hui $4.55. Les clous coupés
qui valaient $5.80 sont réduits de. 50 cents. -Le zinc en feuilles vaut
15 cents au lieu de'17 cents. L'escompte $ur.les goilles (cotter pins)
est maintenant de 82!/2 et 20%y au lieu de 821/2 -et 10%. Les outils de
bûcherons de Pink voient leur escompte de 10%7 porté à 25%7. Les
rapes à chevaux de Heller Bros se vendent avec un escompte de
62 V/z% au lieu de 57!/Z%7. Les crampons à clôture galvanisés sont ré-
duits de 50 cents et valent $q.25. L'escompte del 45%o sur les rondelles
en fer est porté à 50%7. Une nouvelle liste vient d'être publiée pour le
verre à vitre dont les prix sont maintenant igets.

Le commerce de printemtps continue à s'améliorer et les courtiers
rapportent que les affaires semblent revenir à la normale. Les lignes
de saison reprennent une certaine activité, et on voit s'écouler rapide-
ment certains articles tels que les congélateurs, les Bouteilles
Thermos, les -accessoires de base-ball, les articles de pêche, etc.

ACCESSOIRES DE BALLE AU CAMP
Prix de la Maison.

A. J. BEACH Co., of Canada, Llnilted
Balles

la douz.
Officielles $21.75

10.00
4.80
2.00

Gants de champ.

la douz.
$100.00

81.00
57.00
51.00
40.00
33.00
22.80
10.80

Mitaines d'attrapeurà

la douz.
$160.00

120.00

Détail
pièce.
$2.50

1.25
0.60
0.25

Détail
pièce.
$12.60

10.00
7.00
6.00
5.00
4.00
2.75
1.25

Détail
pièce.
$20.00
15.00

31
200
FPN
M

80.00
48.00
33.00
14.40

Mitaines dO premier but.

la douz.

8128.00
99.00
48.00
33.00
24.00

Bâtorns.

NO

12-O
106
100
83B
25

la douz.

$28.20
20.00
16.00

8.00
4.80

10.00
6.00
4.00
1.75

Détail
pièce.

$16.00
12.00
6.00
4.00
3.00

Détail
pièce.

$3.50
2.50
2.00
1.00
0.60

Arcainson, 100 ibs.

en barJi. .. ... ...... 4.00
moins. .. .. ..... .. 8.00

Balances Liste de Poingonnage.
prix net extras

de copti f lbe 6.50 40dchno 10r lb. 8.75 45c à a m p lo n240 lb o 18.75 75
escompte 5%.

à tablier g 600 ibm 40.00 1.00
Chamion 1.200 Ibo 48.50 1.50

12,000 lb. 65.00 .1.50
aveïe levier 2,000 lb. 74.00 1.50

escompte 10%, &%.
Autres balances 10% de la liste de

Burrows, Stewart, Mille 4k,-Ltd.

Balaie de paille:-
4 cordes, 21 lba, doz.. ..
5 - 23 lbo, doz.
5 - 25 1be,doz.. ..
5 - 27 Ibo, doz.

Balais automatiques:
Champion Jap. .. ... Doz.
Grand Rapid N-P.....
Grand Rapid. Jap ..-

lîniversal Jap.p . . . .
Univertal N.P ... .. ...Princes N-p. .. .. .. ..
Parlor Queen.. .. .. ..
Amnerican Queen .. .. ..
Standard Jap. .. .. ..

6.50
7.00

10.50
11.00

45.o"
fa.00
50.00
48.0<>
53.00
57.00
62.00
60.00

-Balais asipirateurs:
Superba .. .. ..... Doc. 120.00
Grand Rapide.. .. .. .. 106.00
Houaehold -. .. .. . 40

Bancs pour cuves.
Do wswe 11... .. .. .. . . .95

Batteries (piles):-
(oul>ia:

1ou moins........50.00
le à 50. .. .. ...... 46.95
50 à 1.. ..... ... 44.95
125 ou plus .. .. .. .40.95
F.o.b. Montréal.
F.o.b. Toronto 39.00.

11eliable:
12 ou moins, le cent . . . $50oM
12 ù' 50. .. .. .... .. 45.00
Caisse de 50 .. .. .. . .. 4.50
Baril de 125. .. ...... 37.50

F.o.b. Toronto
Frais de transport de Toronto à

.Mcmotr,r $1-95 Par 100 batteries.

Bêches (voir pelles).
Barattes IL beurre:
Favorite 0 1
Ou Dais7 14.40 14.40

Âmes . 4.00 4.55
Borax en mottes

Bet ver board, 1,000 pois
F.o.b. MontréEal.

Bocaux à confitures:
Wine Crown et Gem:

petits.... .. ..
Mfoyens... .. ..
Grads......

2
16.00
5.85

à
17.60

*. 11% lb.

carrés 48.50

la grosse

0

Bal.
A

B

A

Ni
0
4
8

il

O]

04

2b~
4G
19

61A
60
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Mjesure Impériale,
genre Crown seulement:

Petites . . .15.50
Moyens .,........ 17.00
Grandes.. .. ..... .. 22.50

Perfect - Carrés:
petites. .. ........ 15.60
Moyens.. .. ... . ... 17.00
Grands .. .. ........ 22.00
Termes :Net comptent 30 jours

du 1er juin.

Boulons.
à bandage .. ...... . 50%
à poéle . . . . .. . . ... 6
d'évier. .. .. .. . .... 62%%
d'élévateur. ... ....... 100%
de charrue. .. ...... 25%
à. lisse. ..... .. .. .. .. 10%/
de marchepieds . . . . .. . 10%
de palonnier .. ...... 10%
à timon. .. ... . ..... 10%0
à voiture %" diam. et plus, petits,

6" et plus courts . . . . 25%
7/16"1 diam. et plus grands, 10%1

de mécanique, %n dlsm. et pins pe-
tits, 4N et plus courts ff.40
1es autren grandeurs '149

Bouteilles Thermos:
NoOô. .. .. . ... laPièce 4 .7
No6ôq .... .. .. ....- 6.60
Ne. 11. .. .. .. ..- 2.90
Nol1Q.. .. .. ..... M
NoI14 12.. . . . . . - 2.50
NOl14....... - 3.00
No 14....... 4.11
No 151/ . 8 .75
NOl....... 141U
No 13 . .. .. ...- 6.00
No61Q. .. .. ..- 1.50
No 61 Q.C........... - 2.75
Ne 54. .. ..... - 8.50
No 556.. .. .....- 11J00
No 1681/.. .. .. ..- 0."6
No 400 .. .. .....- 4.50
No 396 .. .. .....- 4M5

Lep gobelets sont cotés
Nu 83 .. .. .. .... ..... 1.75
N« 79. .. .. ... .... .. 2.75
No 80 .. .. .. . ........ 75

Les prix ci-dessus sont le. prix de
liste et l'escompte est de 25% et
10%.

Broquettes

67%, 165% de la liste du 30 janvier
1920,

Broquettes et ascessoires de cor-
donnier net liste, du 4 mars 1921.

Câble:
de manille, pur. .. ... 24J base
de manilde, British . . . 20 base
de chanvre .. .. .... 18 base
Extras net pour câble, par 100 Ibo.:

%, 50; 7/16, %, 9/16, 1.00; %,
1.50; %, 5/16, 2.00; 3/16, 2.50.

de coton, 'À, 37 Ibo.
3/16, 38 Ibs.

Cire à plancher:

Johnston, 66 2/3 la livre.
Old English, 662/3 la livre.

Chaines de charge:
soudée à l'électricité, %, 22.30;f,

18.50; 1/, 17.25; 1%, 14.90; %
12.90; f,12.50; %, 12.20; %
11.75; %,11.25 les 100 Ibo.

souciée à chaud, %, 15.20; f., 13.15;
%, 12.75; %,. 12.00 les 100 lb.

à chiens. .. .. .. liste plus 10%
à licous .. .. .. .. liste pius 10%
à vaches. .. .. .. liste plus .40%

Clhatnette.:
en-acier .. .. ... liste plns 60%
en laiton. .. ... liste plus 40%

chaudrons en fonte:
12, 2.35; 13, 2.50; 14, 2.85; 15, S.40;
8. 1.40; 9,1.60; 10, 1.85; 11, 3.00;
le, 4.05.

î;harnières en acier -

No. 800 .. .. .... liste pins 5
- 802 .. .. .. . ... lise net.
- 804. .. .. .. liste moins 100%

- i 81.. .. .. .. liste plus 25%
9 14.. .. .. ... inte plue26%

-838 .. .. .. .. liste mokans5%
-840. .. .. ..... liste net
-842......liste plus 121/,
-844 . ..- liste plus 13%

&ressort, . . . 2.50 de a. pro.

Cltés (outils)
A écrou Coes Net
à écrou, régulières. .. ... 12%

machiniste. .. ....... 6%
àl tubes S.Ilson .. .. ..... 50%

Trimo. .. ...... 5%

Clous en broche, Base . . . . 4.55

(Liste do. extra. à ajouter à la
liase des clous.)

1 1.50 1.75
1% 80 1.05
134 75 1.00
2 60 85
2%V 55 80
2Wý 30 55
234 30 55
3 20 45
3%/ 15 40
3% 10 35
4 OS 30
4% 05
5, 5%, 6, Base

.8
'i

1.75
1.05
1.00

85
80
55
55
45

80
75
es

Clous à couverture américains, 10.00

Clous en broche galvanisée à cou-
verture:

1x2, $8.90; 11/8X12, $9.80; 1%Àxll,
$8.60, 1%xll, $8.45; 2x10, 18.40; 21
et plus -long, 38A.40

Coupés, Base .. .. ....... 5.30

Colle:
liquide Lepalge.. . . . ... 1
en plaque, blanche . . . . 87% lb.

- française . 40 -

- Commune .. 20 -

en poudre, Stick F«st. 1 lb., 9.00
la dons.; 2 lb., 8.65 la doux.;
baril 250 lb.., 14.00 les 100 lb..

Cordes:
à linge.
en chanvre, 30 pieds, 1.00; 50 pieds,

1.60 doz.
en manibe, 50 pieds, 4.00 do.
en coton, 30 pieds, 3.00; 40 pieds,

2.50; 48 pieds, 3.00; Ce pieds, 8.75.

mnétalliques, 50 ieds, 7.00 les 1,»0
pieds; 100 pieds, 6.00 les 4m0
pieds.

à châsis. .. ..... 6, 0.52 la Il
7,

8 et plus gros,
à lieuse:

500 pds.. ...
650 pds.....
600 pdi......
650 pds.. ...

0.51 'la lb.
0.50 la 1h

Crampons:
à edôture polis, 5.25 les 100 pds.

- galvanisés, 6.25 les 100 lb.
à grillages, poils

boite de 10 Iba., 9.15 les 100 Iise.
à grillage, galvanisés.

botte de 10 Ibo, 10.05 les 100 lbe.

Cuves:
en bois. do.
en fibre. doz.
en tôle gai-
va.ntsée, doz.

Escabeaux:
Ordinaires.
Ontario
Fautes.

24.00 21.00 19.00 16.00
26.76 22.90 19.00 16.30

14019184 28.1M 84.64

.80et le pied
.... 400 -

... 480 -

Ecrou
ordinaire carré, liste plus 81.25 les

100 Ibo.
à six pans, liste plus $1.75 les 100

100 Ibs.
taraudé carré, liste plus 1.75 les 100

lb.
à six pans, liste plus 2.25 les 100

lb.

Epingles à linge:
ordinaires, 2.00 la bte de 5 grosses.
à ressort, 1.00 la grosse.

Essoreuses: Liste
de prix

Warranty lin- Doz. 115.00
Securlty lin. .. ....- 105.00
Bicyclle. .. .. .. ....- 101.00
Eze .. .. .. ... ..- 108.00
Eureka. .. .. .. ....- 64.00
New Eureka. .. .. ..- 87.00
Royal Canadian . . . - 94.00
Bapid .. .. .. . ..- 92.00

Escompte 25%.

Etoupe goudronnée, 10.00 le. 100 Ibo.

Etrilles .. .. .. . . .. . ... 5%

Fer et acier:
ordinaire . . .
acier à lisse . . .
acier à bandage-
acier à ressort.
acier à pince...

Fers à cheval:

en fer léger-
- moye

en avier r4 .
à neige .. .. .

Buse 4.00
... 4.00

4.25
... 7.10
... 5.00

0-1 et plue
gras

8.50 0.95
8.50 811
8.95 e»i
8.75 8.50

Ficelle
de coton, 3 @lis:
en boules .. .. .. ... 43 la livr
en cones ... .. .... 41 -

Fia en broche barbelé:
80 -perches au rouleau.

2x5 76 lb. 4.60 le 'rouleau
4x6 85 lbo 4.90 le rouleïau

4x4 98 lb. 5.40 le rouleau
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à foin.. . 18, 5.30 les 100 lb.

14, 5.40 lue 100 lb.
15, 5.55 les 100 Ibn.

d acier, Base . . 5.00 les 100 Ibo.

Il on broche galvanisée:

9 ........ * 5
10 . . . 6.70
il......... 060
Io......... 5.85
18.............95

15...........* 7.90
16 ......... 8.00

o de chaise en bois:
1a 13 14 !l5 10 18 pouces,
13 13 14 10 16 Neo chaque.

Robes
à finaux .. .. ... .. 1.80 dos.
pour lampes,

O calumede ôdoz., 9.90 la calmse
1 caisme de 8 dooe. 1110 la caisse
9 cahm vde ôdoz., 10.60 la esisse

oupillea (Cotter pins) 821 20%

Rouleau de 50 verge.
Mailles de 2, Mailles de l"

de diam. de dlant
Broche No. 19 Broche No Se.

1.80 le Toul. 4.00 le mou

1.40 7 .00 -

4.7§ -loi"

5.50 - 5100
am - 1410-
1.70 -11.00 -

9J80 - 0.0
10.50-
11.00 6 ..-

Liste 13qum 10% Liste plus 10%

canadiennes......18.00 doz.
caiadieînnes ezmmeinh6w s .50
de garçonsa.. ...... 14.50
de ménages, emmanchées 81.00 -
de bûicherons . . 18.50 à 80.00 -
à double taillant......4.50 -

ache-viande

Uinaveral 8.00 8.50 4.85 chaque
W0 es

.Tewel 2.05 3.85
a ô

m odel 10e 3.40
le1 12

Bollnder 8.30 5.00 7.50

mpes Coleman:
No 329...

-327 . . .

- 321....
307....

lime. et Râpes:

80

8.75
7.60

18.00
0.75

Limes Globe .. .. .... 50/10%
- Kearncy Foot . .50110q%

- Arcade. ...... 50/10%
- Diston. .. .. ... 40/10%
- Black Died . . . .%

Râpes Reainey Froot. 72%%
S- Heller Bros.....62% %

acehines à laver : Liste.

Jubile. . ............
Dowawell.. .. .. .. .
Snow BaIl . . . .....

de prix

-Nolacesa...........
Magnet ........

New Century A .....

New Century B .. .. ..
Patriot... .. .. .. ...
Champion.. .. .. ....
Connor Improvedl. .. ..
Beaver Power.. .. .. ..
Beaver.... .. .. .. ..
Canada Firt . .. .. .. ..
Poritan... .. .. .. ..
Home.. .. .. .. .. .. .
Wbiirpool... .. .. .. ..

à l'eau:
Fidei.. .. . . . . ..
Connor Low Pressure...
Veo... .. .. .. .. ..

17.5
35

19.75
11.15
20.00
33.75
11.50
28.so
31.50
20.00
19.50
20.00
88.00

38.00
39.00
80.00

electrique.
Seaform .. .. .. .. ..... 10.00
New Century .. .. .... 140.00

Escompte 25%.

Munitions:
Cartouches & percuaton Liste de prix

annulaire à à
Poudre Poudre

noire san

22 B.B. Cape .. ....
22 C.B. CaIM ....

32 courte. à blase pour
théâtre . . . . 6.00

22 courtes .. .. ... 10.00
22 longue. . . . . . 11.00
22 longues à plomb 8.0
28Ioeg0 "Rifler 14.00
22 Extra, longue.s . 31.00
25 courtes. .. . .... 3.
26 longues . . . 8 8 .00
82 courte. à lupr

théatre .. .00i
32 courtes. . .. .821.50
82 longues.. . . . .... 10
32 longues à plomb ... 44.00
38 courtes .. .. .... 7.5
-38 longues.. ...... 0.00

Cartouches d perousalon
cnt rae

25 Colt automatiques
25/20 .. .. .... 56.00
32 8. & W.......80.50
32 Colt couries auto-

matique . .. . .. 8.50
32 Colt longues automa-

tiques. .. ...... U8.00
32 S. & W. à blano pour

théâtre . . . . 210
32 Colt automatiques.
32/20.........6.00
38 S. & ..... 41.00
38 S. & W. -à blano pour

théâtre . . . . 88.00
38 S. &W. àplomb .48.50
38 courtes Colt . . 47.00
38 longues Colt . . . 51.00
38 Colt automatiques
38/4-0.. ...... 66.50
44 Webley . . . . . . 5.00
44/40. .. ....... 66.50
44/40 à plomb .. 60.00
44 IxL à plomb
455 Colt . . . ....

25/35.... .. ..
30 U. 8. Army...
30/30 ...... .. .
303 Savage....
303 British ..

32 Spéciales ....

82/40.......102M5
351...... .
38/55 . . ...... 1 5
43 Mauser. .. .. .. 188.00

fumée
7.00 M
8.0 -

10.10 -

17.5 -

?90.00-

701.60-

84.00 -

43 Mauser à plomb .140.40

45/60 ........ 5.50
45 Martial- Henry 159,50
57 Bulder.. . . . . . 1.
57 Snider à plomb . 1U8.00

Booompte sol 00%.

Munition 'Dom*s4os:
Cartouches "Crown":
Chargées à poudre notre:

30 14
Il à 10 13.50 71.00
BB à 850 78.50 8.00
-Balles 87.50 89.00

la
78.50
84.50
90.50

10
90.60 -
88.50 -

109850-

"Soyerelgn" ou 'IRegmi':
Chargées à poudre mam fuma:

30 1f la 10
1 à ego 85.00 85.00 06.00 10110 -
Balles 92.00 92.50 100.W0 114.50 -

zwompte 80, 80%. -

Canuck,
oharg6esà

l à Sc .
Balles .. .

80.30%.

poudre sans fumée:
40 1lA la

97.50 98.50 104.50
96.0 100M0 1«05

Plomb de chasse:
AA et plus petit . . 14.60 per.100 lb.
AAA à 890, extra net, .80 -par 100Fm.
28 balles, Extra net, 1.30 par 100 lb.
illomb durci extra net.

1.40 par 100 Tm.
Moins que e5 lbn., extra et,

JO ., 100 Sb.

Meules en grès:

iy,-l%4 pces d'épaisseur, 4.74 100 lb.
2-2V4~ peos d'éipalss., go à 40 lbo., 416

100 Ib.
2-2% pees d.épasm.,40 à 100 Ib.o, 4.00

100 Ib.

Mèches

à bois Spécal.......1%
Glmour..... ... .. ne l*st
Erwin . ...... liste plus 25%
Miephisto. .. ... liste plus 20%
à drilles à queue cyuindrique droite,

30% et 10%.
- à queue cylindrique,

diam. 80% et 10%.
- à queue carrée pour le fer,

40% et 5%.
- à queue carrée pour îe bois,

40% et 5%.

Nettoie-Meuble:-
O.Cedar,4 oz., 2.40; 12 oz., 4.80; ptes,

12.00; 1/ gel., 20.00; 1 gel., 20.00.
Liquide Veneer, 4 oz., 9>40; 12 oz.

4.80; 32 oz., 10.00; 64 oz., 16.20;
128 oz, 28.00.

Outils de ferme:
Grattes, rateaux ..... 60 10%

Papier d'emballage

1 Manille .. .. ..

B-.. .. .. ..
Fibre.... .. .. .
Kraft.. .. .. .. .

11.00 100 Ibo
9.00 100 Ibo

1Q.50 100 Ibo
13.00 100 lbo

Pelles
ià terre et àrigolecarrées ou rondes.
Bkka.k Cat .. .. ..... doz. 15.40

IP« .. . .. .. -14.8

70L XXXIV-NO 15 1 nft
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01dm.. .. .. .. ..... 16.35
BuIldog... .. .. .. .. 18.85
Jones.... .. .. ... 18.85
à sable, Blaek Cat:

2 a 4 5 68
15.00 15.95 16.30 16.05 17.00 11.70
à mouileur Bull Dog polies

doz. .. .. .... ... 19.85

Pics
5/6

à terre .. 11.50
à roc . 11.50

Pièges à gibier:

6/?
12.50
12.50

1'/S Ibe.
13.50 dca.
UI.50 dos.

(Fabrication Oneida Commun1ty.)
V'ictor:

O 1 11/ 3 8 4
2.25 2.65 4.00 5.50 9.00 11.25

Jump:
3.00 3.50 525 8.40 11.35 13.20

e' H...N.
4.25 5.00 7.60 10.60 14.15 16.65

New House:
7.50 11.85 10.75 22.85 26.85

Pinces-leviers . . . . 10.50 100 lbs.

Piton vis et crocheta en broche, 82%%

Planches à laver:
Housebold.. .. .. ....
Wêverley... .. .. *....
Two ln One... .. .. ..
Three ln One.. .. ....
Twln Beaver. .....
Surprise.... .. .. .. ..
Competitor (Robe . .. ..

Enameled Queca. .. .. ..
Supreme Zinc... .. .. .
Vitre... .. .. .. ....

4.50
6.50
6.50
6.50
7»8
5.25
6.15
9.50
6.50
8.76

Pointes à vitre, la llv're . . . 0.22

Rivets:
de ferblantier
à voiture . . .....

en laiton... .. .. ..

87%%
87%%
27%%

Rondelles:
en laiton .. .. .. .. liste plus 1 1%
thi fer<e' »*»*. 50%

Réservoirs à eau haude:
80 gallons, ordinaires . . . 18.00
30 gallons, extra forts . . - 16.50

Tondeuses Liste
pour chevaux Stewart de prix
Nol1. .. ... ...... 1400
-No 2. .. .. ... .. . .. 18.40
pour moutons:
NOa . .. .... ..... 18.00
No 9. .......... 22.00

Toile moustiquaire:
100 pieds carrés. .. ..... 8.50

Toitures en rouleaux:
Bui.rdeaux multiples "Everlastie"

(Quatre dans n) le carré -. $6.50
Pardeaux sisnples "E,.ediatie"

8"xl2Y4", le carre .. .. .... $7.65

(En rouleaux de 86 pouces de large,
contenant 109 pieds carrés. Chaque
rouleau contient les clous, le ci-
ment et le mode d'emploi à l'ex-
ception de la toiture goudroni'ée).

Everlastie, 1 pli .. .. .. .... 2.10
Everlaatie, 2 plis .. .. .. .... 2.50
Everlastic, à plis .. .. .. .. 2.95
Panamoid, i pli ... .. .. .. .. 1.90
Panamold, 2 plis .. .. . . . .. 0
Pansnnold, 8 plie .. .. .. ...... 76

Si.rface de à[dea:

1 pli, le rouleau... .. ..
2 plis, le rouleau. .. .. ..
3 plis, le rouleau.. .. .. .

2.25
2.65
3.10

Toiture Amazon extra lourde .4.75
Everlautic, (surface ardoise)

rouge ou vert. .. .. ....... 50
Toiture goudronnée "Bed Star"

2 plis. .. .. ... ...... 2.13
Toiture goudronnée "Red Star"

3 plis. ...... . 2.55

Neponset Parold.
(Surface grise unie).

Nepnnset Parold .. ....... 80
ü épais . . . . 8.80

le ' extra épals . 4.40
enduit d'un seul côté 3.55

(Surface ardoise).
Rouge ou vert (108' x 86"1) .. 4.00
Rouge ou vert (116' x le") .. 4.50

Marque Canadienne.
(fini caoutchouc gris).

i pli. .. .. ... .. .. .. 2.40
a plia .. .. .. .... ....... 75
8 plis (rouleaux de 108 pieds

carrés seulement) . . . . 3.10
Santite (surface sablée).

1 is.... . .. .. .. . .2.30

8 Pllas.. .. .. .... ....... 55
3 plis (rouleaux de 108 pieds

carrés seulement) .. .. .... 90

Papiers pour construction:
le roulau

Neponset noir 86"xSO'.. .. .... 8.90
Nepoiet enduit 36"x500' . . . .8.40
Neponaet feutre à l'épreuve de

gel e, 86"xM0".. .. .. .. 4.40

Feutre asphalte Neponset:
10 lb. 400 pieds carrés . . . . 2.50
15 Ibo 400 pieds carrés . . . . 8.75
25 Ibo 200 pieds carrés . .8U

Peintures:
Neponset noir .. .. .
Nepunset rouge ou brun
Neponsuet Vert....
\*#-ir uanadien..

gallon

Ciment Neponset:
Oi.luil (10 lim). .. .. ..... 110
Pinte (21/j IW4) . . .. .. .0.80
Chopine (1%/ lb.) . .. ...... 0.15

Ciment plastique.
Gallon (10 lb.) . . .. .. .1.10

Composé asphalte:
Marque Canadienne, le gallon. 0.30
Enduit à toiture, !e gallon . . 0.90

f.o.b. usine lasmilton, Ont. Termes:
2 pour cent 10 jours, ou 30 jours net.

Papiers:
Papier à lambris blanc,

Marque Imperiail, les 100 Iba $7.75
Papier à lambris grs,.

Marque Imperial, les 100 lbs $ 5.75

Bouleau de 401 Ptsah.
Fibre sèche, No 1, Anchor. $ 1.45
Fibre sèche, No 2, Anchor. 0.95
ibire goudronnée, No il

Ancho'r .. .. .. .. ...... 1.65
Fibre goutlronnee, No 3.

Anchor .. .. .. .. ...... 1.25
Fibre surprise .. .. ... .. 1.05

Fibre "Stag". .. .. ...... 1.05
Feutre goudronné,

7,. 10 et 16 onces, le quintal. 5.35
Feutre goudronné, 8péckftca-

tion Barrett. le rouleau . . 8.55
Feutre à talpI& 10. 20 et 24

Onces, le quialI.. .. ...... 50
Feuilles "pailleh" goudronnées <1,

pesantes, le qVintal .. .. .. 4.76
Feuilles -paille"~ sèches pesau-

tes, le quintal. .. ... .. 4.55
Fibre d'épinette, 86'" et 73",.1le

quintal. .. .. ... .. . P

Produits pour toitures:
Endulit liquide "lEveriastle"

pour toniture en barils le gal-
Ion.... .. .. .. .. .. .

Par loto de. ô et 10 gallons..
Boites d'un:' g allon, la doua..
Coailtar (raffiné), lie baril..
Coaltar (brut),.le butl....

F.o.b. Toronto et Montréal.

0.70
0.85

10.50
10.23
9.00

Huile à mouches "Creonoidu
Baril d'environ 40 gallon@, ie
gallon... .. .. .. .. ..
%baril d'environ 25 gallons, le
galn. .. ........
Bidons de .5 et 10 gallons, le

Récipienuts de 1 gallon (1
douz. à la maisse) la caisse

Récipients de 1 gallon (% doua.
à qa caisse) la caisse . . . .

Rédcipients de % gallon (1 douz.
à la caisse) la calme

Peinture élastique "Everjet":

0.70

0.80

18.00

7.00

Baril d'envirôn 40 gallons, le
gallon . . . . . . . .. ....
%baril d'environ 25 gallons, le
gazon. .. .... . .. .. . 0.85
Bidons de 5 et 10 gallons, le
gallon. .. .. ..... .. 0.95
1fAciplente de 1 gallon (1
doua. à la cailse) la caisse. 12.00

Ciment à r accommodage "Eiastlgum"
*Plastique

Barils d'environ 600 lbo, la
livre. .. .. .. ... .. 0.08%

%baril d'environ 800 IX la
.livre... .. .. .. . . . . S

Bs.illets d'evvlron 1WD is,
la livre. ... ....... 00%

Barillets d'environ 95 lbo, la
livre.. .. .. .. . . ...

Barile d'environ ô Ibui (14
à lacalmse) .. .. .. ... 9.50

Poites de 1 lb (Il dons. à
la calme) la calasu. . . *1

Ciment à raccommodage "Eiatlgumn"
Liquide

Barils d'environ 40 gallons, le
gallon ............ 0.85
%barils d'environ 2 galos,
le gallon .. .. .. ...... 0.90

Bidons de jeallons, le gallon. 1.00
Bidons d'un gallon (1 dons. à

la caisse) l3 caisse .. .. .. 13.00

Ciment liquide "Everlatl" pour toiture
Barils d'environ 40 gallons, le

gallon. .. .. ..... .. 0.70
%barils d'environ 25 gallons,
le gallon .. .. .. ...... 0.75

Bidons de 5 gallons, le gallon. 0.85
Bidons d'un gallon (1 dous. à

la caisse) la caisse .. .... 10.60
Boites d'une chopine (2 douz.

à la caisse) la cafiss. . . . S
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LE NETTOtEUR ELECTRIQUE "AIR-WAY"
La National Electric Heating Company a le plaisir d'offrir au
commerce canadien le célèbre nettoyeur électrique "Air-Way".
Le nettoyeur "Air-Way" est bon pour votre commerce, parce
qu'il est rempli d'arguments de vente excptionnellement con-
vaincants. Le manche creux à succion le rend assez léger pour
être facilement soulevé et appliqué sur les tent»res, moulures,
les bords élevés, etc. Il n'est pas besoin de l'arrêter pour y
ajuster les divers accessoires utiles fournis avec le "Air-Way".
Le joint universel qui rend le manche aussi flexible que le poi-
gnet humain; le sac à poussière hygiénique en papier qui peut
être brûlé ou jeté; l'indicateur de poussière transparent et
beaucoup d'autres avantages concluent la vente pour vous.
Nous offrons des brochures, pamphlets, electros et autres
aides publicitaires aux détaillauts. La National Electric Heat-
ing Company, Limited, est prête à soutenir le marchand qui
tient le nettoyeur électrique "Air-Way" avec la même réelle
coopération qui. a toujours été notre objet constant dans le
passe.
Demandez les prospectus qui vous feront connaître les points
exceptionnellement intéressants de supériorité de cette excel-
lente machine.

NATIONAL ELECTRIC HEATING CO., LIMITED
544-548 RUE QUEEN-'EST, TORONTO, CANADA

112 Rue Crescent, 702 Edifice Confederation Life, 627 Bloc Vancouver,
MONTREAL. WINNIPEG. VANCOUVER, C.B.

Tubes Sans Joints:
De petites dimensions et calibres légers de forme ronde et fantaisie, en

bronze, cuivre, métal blanc et métaux précieux.

Soudure d'Ar gent:
De toutes dimensions et de toutes formes pour tous les usages.

e
DIVISION DES LAMINOIRS

The GOLDSTEIN MANUFACTURING COMPANY, Limited
176-178-180- Rue JOHN, TORONTO, CANADA

Agent: ALEXANDER GIBB, :: 3, Rue St-Nicolas, Môntreal, P.Q.
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Coaltar (rslff1n6) le baril. . . 10»8
Coaltar (brut) le bail.. . 9.00

TôIe" galvanilsées:

. .. . .*îoâ 1.00oM Ins.
Se .U.50 -

26 1.0
56 10.75 -

de lis 28 18.00 -

26 18.15

Tire-Fond (coach screw) . . .. 85%

Tuya ui fer:
Noir GalvanIs
6.50
4.89
4.89
6.50
7.99

11.25
15.99
19.11
25.12
40.66
58.17
67.62
81.12

Tuyau de plomb:
jusqu'à 2 pes-
2 pces à 8 pcea

de renvois, 11/& à 2
en longueur, 2 à

Vadrouilles

0-Qoedar . 16.00
Liquide Veneer:
Senior .

Junior....
Verre à vitre

25 pc
40
50-
60-
70-
80-

90-
94-

8.50
6.99
6.99
8.03

10.06
14.82
20.13
24.06
82.88
51.19
66.54
84.18
69.79

100 pieds

100 Ibs 12.50
- 13.50
- 14.50
- 18.50

4. - 13.50

a 15
16.00 10.00 doz.

. 0.00 do.
....14.00 do.

Simple
5.28
6.71
7.67
8.16

Vert de Paris:
Cartons de 1/ livre

i UlV e..
1livre. .. ..

Boîtes ferblanc, 1 livre
- - 25 livres
- - 50 livres
- - 250 livres

Barils de 600 livres

Vis à bols
en fer, tête plate

tête ronde... .. ..
en laiton, tête plate .

tête ronde. ... .. .

Double
7.87

10.03
11.04
11.52
11.99
12.96
16.31
17.52
17.85

la livre

0.53
0.50

0.46
0.44J
0.44

721%
70%
60%

571/,

Zinco:
En feuilles, No 9, 100 lbs. . 15.00

PEINTURE
Mercredi, 13 avril 1921.

Le marché de la peinture est encore
marqué cette semaine par une réduc-
tion des cours de. l'huile de lin et de la
térébenthine. La demande pour ces
deux produits est- faible, dit-on, pour la
saison. Le blanc de plomb à l'huile et
le mastic restent sans changement et
l'on s'attend à ce qu'ils maintiennent

Fplur

Nous cotons-
Huile Brute
1 à 2 barils
3 à 4 barils

Hui-le bouillie:
1 à 2 barils
3 à 4 barils

Gallon Imp.
...0.84

.0.86

En raison des fluctuations du mar-
ché de la graine, les jobbers, on gé-
néral, ne donnent pas de cotations.

LA TEREBENTHINE *A UNE TEN-
DANCE PLUS FACILE

Il y a eu une nouvelle réduction de
la térébenthine qui la porte maintenant
à 92 cents le gallon en lots d'un baril.
Sur place il n'y a que peu de demande
en vue, bien que nous soyons bien dans
la saison oùI les achats devraient com-
mencer.

Nous cotons-
Térébenthine

Pa:r baril simple
Par petits lots

Emballage en oui

Gallon Imp.
.~0.92
.... 0.94

LE BLANC DE PLOMB RESTE FERME
.Blanc de plomb-Le blanc de plomb

reste ferme au cours coté dernièrement
qui comportait une dimninution de $2.00
par tonne, et semble devoir rester quel-
que temps à ce niveau.

BLANC DE PLOMB
<Moulu dans l'huile>

De )loins
1 à ô d'une
tonnes% tonnA

Gliddens .. .. ..... 14.50 814.85
Anrhor. pur. .. .... 14.50, 14.85
Crolwn Diamnond . . : 14.50;* 14.85
Crown, pur. .. .. .... 14.50...J-85
O.P.%V. Dec. pur . . . . 14.50 14.85
E-lépli'znt, véritable. . .- 14.50 14.85
Re Seal . .. .. .... 14.50 14.85

Decorators, pur . .. . 14.50 14.85

leur prix tout le temnps de.la demailide
du printemps. Le shellao reste égale-
ment à son dernier obuirs réduit "e
verre à vitre est toujours dans une ai-
tuation incertaine aveo une légère aug-
mentation de la demande. Les pein-
tures préparées et les vernis continuent
à montrer un regain d'activité et un
bon volume d'affaires est encore fait
parmi les ordres par la malle ou ur-
gents.

L'HUILE DE LIN BAISSE ENCORE
Comme suite à une baisse du marché

du lin vers la fin de la semaine der-
nière, l'huile de lin enregistre un nou-
veau déclin et est maintenant cotée à
84 cents pour l'huile brute et 88 cents
pour l'huile bouillie en lots d'un baril.
Une tendance un peu plus ferme s'est
manifestée ces jours-ci à l'encontre de la
récente baisse du lin, mais le marché
n'est nullement stable. La demande
d'huile est rapportée par quelques
broyeurs comme ayant subi une aug-
mentation notable tandis que d'autres
décl arent que l'amélioration n'est que
graduelle.

Mais c'est le petdt outil
dont la vente est da meil-
leure que vous ayez ja-
muais vue. Ne pèse que 21
onces. Forg6 d'une seule
pièce en acier au creuset.
Manche en bois dur et ex-
actement de la forme qui
convient.

Si vous vendez des ac-
çessolres pour les hommes
qui s'occupent de la pulpe,
pensez-y.

SE DETAILL4E A $1.25.
Canadian-Warren Aie &

T. Tool Co.
S.CATHMMEL ONT.

T N S'FFP EAOE

O.t'.W. anglais ..... 14.50 14.85
CirceNs8eal ....... 14.50 14.85
Monore, pur .. .. .. .. 14.50 14.85
Rlamsay, pur .. .. .... 14.50 14.85

Prodiuits do "The Steel Co. of Ca"a. W7d.
'Figer, pur .. .. .. .. 14.50 14.85
Decorators, spécial......1.00
Maple*Led., spécial..... 10.0

F.o.b. Montirés1 3% 1à jours

WESTERN
ASSURANlSCE(O.

Am -m se. lu
Maa4tts. hm55bb.S fes 'ý

11111SeS,1 ll'»uo -la Ddmeg aa
Chie et lu Guhase.

ACTIF. au-delà de..- $8,300,000.00

W.iam ai u~mm
C. . WAUMIWOT =aE'

CE N'EST QU'UN CROCHET
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CELA PAIE DE POUSSER
Les Remedes de famille Chamberlain

Le remède contre le rhume de Chamberlain et les tablettes
pour l'estomac et le foie sont deux remèdes populaires dont les pro-._
priétés curatives ont acquis une réputation d'un océan à l'autre.
Avec les autres remèdes de la famille Chamberlain, ils offrent aux
épiciers une proposition de vente excessivement profitable. Ecrivez
pour avoir la brochure avec liste de prix des REMEDES CHAMBER-
LAIN. Cela paie de les mettre en stock. Ils sont de bonne vente.

Faites-en une commande d'essai aujourd'hui.

CHAMBERLAIN MEDICINE COMPANY
TORONTfO.

En lorivant aux annonceurs, si vous mentionnez le "Prix Courant", vous vous asburez un meilleur service.

BISCUITS
Aujourd'hui, les biscuits sont plus populaires que jamais,

et il vous sera plus avantageux et profitable de tenir tou-
jours en mains un bon assortiment de nos lignes.

Nous attirons spécialement votre attention sur la qualit6
de nos BISCUITS "SODA" qui font plus que de fournir
une SATISFACTION ORDINAIRE, et il sera avantageux
pour tous les marchands qui vendent des articles de bonne
qualit6, de tenir nos lignes.

Nous faisons des affaires dans la Province de Qu6bec
depuis trente-cinq ans et nous avons acquis la r6putation
de fournir des produits qui donnent satisfaction.

Nous ne cherchons pas à faire des lignes bon marché,
nous vendons des produits de qualità à des prix raison-
nables.

Nos voyageurs visitent tous les endroits de la Province
et si nous n'avons pas encore l'avantage de vous compter
parmi nos clients, adressez-nous une carte et notre voya-
geur se fera un plaisir de vous voir avec une ligne complète
d'6chantilons.

Votre stock ne saurait atre complet, si vous ne tenez pas
un bon assortiment de nos principales lignes de BISCUITS.

DEMANDEZ NOTRE LISTE DE PRIX

THE MONTREAL BISCUIT CO.

MONTREAL

Les Remèdes de Mathieu ont
=3 prouvé leur efficacité

Le sirop de Mathieu au goudron
et à l'huile de foie de morue de-
vrait être recommandé à vos cliente
pendant la saison du printemps
pour les rhumes, refroidissements,
etc. C'est un remède facile et
constant contre l'Influenza, la
Grippe, etc., et en même temps il
a un effet tonique excellent sur
l'organisme.

Les Poudres Ne'rvines de Mathieu
sont excellentes pour la nervosité,
les fièvres, la névralgie, les maux
de tête, etc... et ne devraient pas
être oubliées dans votre stock.

Essayez de les vendre une fois
et voue les tiendrez ensuite ton-
lours en stock.

Commandez-en une provision
aujourd'hui.

POUDRES NERVNES
De MATHIEU

LA COMPAGNIE J. L MATHIEU
PROPRIBTAIRP

SHERBROOKE, P. Q.
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PRODUITS DE QUALITE
Eau de Vichy. Conserves alimentaires

Les marchandises importées de France que nous offrons au commerce de détail jouissent
au Canada d'une réputation qui en facilite le rapide écoulement ,parce que ces produits de qualité
toujours uniforme donnent la plus grande satisfaction au consommateur au double point de vue
de la qualité et du prix.

PETITS POIS "SOLEIL"
La marque favorite au Canada depuis près d'un quart

de siècle. Elle n'a pas besoin de recommandation,
parce que tout le monde connait et apprécie ces déli-
cieux petits pois, frais, tendres, succulents. Qualités:
Sur-Extra Fine, Extra-Fins, Très Fins, Fins, Mi-Fins.
Moyens Nos 1, 2, 3. Cette marque est annoncée dans
tous -les journaux hebdomadaires de la Province de
Québec.
CHAMPIGNONS FEYRET & PINSAN, PtEIGNAC.

BORDEAUX, FRANCE.
Un produit soigné, un légume apprécié et qui figure

avec honneur sur les tables les mieux servies. Quali-

tés: Champignons Gallipèdes. Choix, 1er choix, Extra,
Sur-Extra. Donne un meilleur profit que n'importe
quelle autre marque.

PATES DE FOIE GRAS, FEYRET & PINSAN.
Le Pâté de Foie Gras est un des meilleurs plats cui-

sinés, prets à servir - qui font les délices du consom-
mateur et attirent au marchand une clientèle choisie.
Cette marque jouit d'une grande faveur, et se vend à
des prix modérés.

EAU DE VICHY DES SOURCES.. DU CHATEAU
ROBERT A ST-YORRE.

Dont la réputation n'est plus à faire.
VICHY LIMONADE AU CITRON: "LA SAVOUREUSE"

Ces marchandises de qualité supérieure ne sont pas plus chères que les marchandises ordinaires.

POUR INFORMATIONS ET COTATIONS, ADRESSEZ-VOUS A

LAPORTE, MARTIN, LIMITEE
Distributeurs en gros.

584 Rue St-Paul Ouest, MontréaL Tél. Main 3766.

Il y a quatre mois
les thés ont baissé et SALADA á
réduit ses prix de 15 cents par livre
vous avez pu retourner tout le
SALADA vert ou noiri que vous
aviez en stock et de cette façon
vous n'avez subi aucune perte lors-
que la baisse est venue.

Avez-vous été capable de retour-
ner votre thé Japon ou votre thé
Noir en vrac ou avez-vous dû sup-
porter la perte?

THE SALADA TEA COMPANY OF CANADA, LIMITED
En 6orivant aux annonçeprV1 !i vous mentiennoz le "Prix Courant", vous vous assurez un meilleur service.

.108-ý - LE PRIX COURANT, vendredi 15 avril 1921 Vol. XXXIV-No 15
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VENDEZ LE RIZ

ri01e

Pour REMPLACER les POMMES de TERRE
Un grand nombrede pe'r-

sonnes ont remplacé les
~. ' ~ pommes de' terre par le Riz

""' "Oriolo" et le préfèrent -
parce qu'elles le trouvent plus

N)4 o nutritif et plus economique.
* MILLS 1CEn annonçant auprès du

14 public, nous faisons valoir
les mérites du Riz "Oriole" et
nous créons ainsi pour ce

f'jiNCE J produit une forte demande.
~~Nii* ~~tUl~f" Veuilléz vous constituer

un stock de riz "Oriole" afin
D.w. d'être en mesure de remplir

ONROM CO. AGLI escmade u vu e
i cevrez.

Se vend on sacs de 5 lbs.

Mount Royal Milling & Mf g. CO.,
Limited

D. W. ROSS Co'y, Agents. MONTREAL, P. Q.

DEPUIS--DE NOMBREUSES ANNEES
Ces lignes ont
conquis de plus
en plus la faveuf
des fermiers de la
Province de Qué-
bec. La- bonne
qualité et les mé-
thodes honnêtes
sont les causes de
succès qu'ont ob-
tenu nos centai-
nes de détaillants.
Vous aussi, vous

trouerez votre
association avec
nous tout aussiNI~M~I~U~iprofit-able et tout
aussi agréable.

Clôture "1CANADIAN"
Clôture "AMEBICAr"

Broche No 9, Pleine Jauge
Poteaux d'acier "1ANERICAN" galvanisé.

Pas besoin de crampons ni de pinces.
Clôture à Pelouse et Poulailler,

Barrières.
Broche Ondulée - Broche Barbelée - Crampons.

E9rlvoz pour avoir te cataloLlue
THE CANADIAN STEEL & WIRE Co. Ltd.

HAMLTON, ONT.

En écrivant aux annonceurs, ai vous Mentionnez le

CAMPAUNEI
D'ANNONCES

DANS LES
JOURNAUX

QUOTIDIENS
SUE LES

FEVES
CUITES AU

FOUR

HEINVZ

L'attention du public est en éveil.
Tirez-en profit.

Par l'étalage de vitr-ine
l'étalage sur comptoir

la coopération du repré..ntant

La qualité vous assure
UNE DEMANDE CONSTANTE.

Le Prix établi au détail vous assure,
UN POURCENTAGE DE PROFIT EXCELLENT.

FAITES EN CANADA, PAR DES CANADIENS

H, J, HEINZ op. CANADA.

10 Place drfouvIlle, Xoutbd&L

RESERVOIRS A GAZOLINE
Peur emmagasinage souterrain de la (Aven toml moesunek

complètement sovidé à l'a-
cier. ce qui le rernd pratque-
mnent d'une @mie pièce.
Peint à l'extérieur ave de la
peinture noire anti.rouille età l'épreuve de l'acide. il.
sont pratiquaement à l'épreu-
ve de la roufile et don matiè-
res corrosives. là8 sont faite
par des ouvriers expeets.
Nos réervoiresmont fabriquée
conformément aux exigiene

dia National Board of rir- Utiderwriters
Avant de laisser nos usines ils sont tous éprouvés mous pressioni

d'air par un surintendant compétent. et mont ensuite encaiuém et expé-
diids pour que vous Ils receviez en bonne condition. Nous croyons
que non prix vous Intérsseront car li smont très raisonnabies. Rien de
mieux pour eminagaliner de la gazoline. Toutes dimension. faites sur
commannde. tigne complète de pompes mesurant automatiquement.

erives pour brochure.

THE STEEL TROUGII & MACHINE CO., LIMITED

SI VOUS EPROUVEZ QUELQUE EMBARRAS

DANiS VOS AOHATS

CONSUL TEZ
LES ANNONCES DU

PRIIX COURANMT
ET ECRIVEZ AUX ANNONCEURS

"Prix Courant>, vous vous assurez un meilleur s.rice,'

10Vol. XXXIV-No 15
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60 ANS DE SERVICES
au Conuerce, à I'Idutrfe et à 119pargne.
La enflai. de ~rg et0 lsugmliem eeeulsa& de -
me u s permis mer, a uue et à l'ld.tet
fua*r udousare au ddvetpmeu de àuts "arpie lie auw
dos base skrises et de eeatNowe a"d la preap d ka de

et oMauiaas, qui siprlu e aluamaeset L t

La plus vieille Banque CnadIm.n-Frnçaiseo
LA BANQUE NATIONALE

SUREAU CMMTALt QUIBECI QUE.
326,21uccursales et Agences au Canada.

Actif: plus de $*?3.0..O.
CORRESPONDAMT DAOS LE MONDE ETIER

FEUTRE ET PAPIER
wivmM QUEUE QUAJTIT

Toitures Goudronnées <Roofng) prNtes à poser.
à et &. Papir dO etructIon lreutre à Dou-
bler et à Tapisser, Produits de Goudlron, Papier
à Tapisser et à Imprimer, Papier d'Emballage
Brun et Manlle, Toitures e« Caoutchouc

ftaorlte- et -Osgiltol".
*Fabricants du Feutrer Goodr..né

'"BLACK DIAMONIY'
ALEX. MeARTRUR & CO., Limited

Nuresux et EmtreiUs: 8 ru IelU, ZOYMEAL
Manufacture de foutre pour Toiture:

Rue« Moreau et Forsyth, MONTREAL
Moulin à Papier: - OLIWI¶'D, P. q.

Aug.mentez vose profits
Les détaillainte qui ne veulent pas se contenter de,

changer leur argent de poche, mals Veilent faire des
profits intéressante sur la vente des pýhonographes,
ferofit bien de se renseigner sur non Instruments.

MODULE A. moteur Malauel-
bach No 14, 2 ressorte jouant 4 ~
disque. sana être remonté, cornet
bois.

MODULE B, moteur Russell. 3
ressorts. Jouant 6 disques sans
être remonté; dessous de table .en
métal.

MODE C. moteur meissel-
bach No 16. 2 ressorte. jouant 5
disques nana être remonté.

MODE D, moteur Meisal.
bach No 16. jouant 6 disques
sans être ramonté. .. '""

Ces instruments sont de belle apparemce à 5
placages de bois de qualité. Moteur et instrument
garantis pour un sa. Tonalité merveRileuse.

Nous ses heureux de fournir notre Mdate de prix
sur demande.

Gingas Piano & Gramophiones late,
%679 rue E8t,.Huber4~ NONTRUAL

BANQUE PROVINCOIALE
DU CANADA

CAM"TA AUTOXISU.............RiCe

AtCTIF TOTAL' M."al d..........aeleffl
110 Succursales dans leu Provinces de Quibes. Ontauio. Nouveau-

Brunswick et de iD., de PriaoetEêeMoed.

CONOEIL D'ADMIMI&TRATION
Priset: Honorable 5fr IORMIUODAB L&APRTE O.P.. ae La

Maisonu Iporte-maatnlw pte., "mlistrteur de oeit
Foncier Frmnoo-Casadien.

Vice-Pr*sidnt: W.-F. CAROLUY.
Vioe-P.iedent: TA NCREDU BZIMNU. admimlstrateu Iae

of the Woods Muliing Co.. Uimite&.
M. O.-IL DOUWORTH, puidilt de la «"mdim PaOMie 0»es

Honorable NUM111l GARNUAU. C.1., n-minIstre de i'eul-
ture Conseiller IAg1siat de Qu4beo. prisilent de la Ce le
Pulpe de CbiooumL
1.L--1.-O. DEAUCEUMN. présidet de la Librairie fleeno.
min limité&

M. M. CHEVALIR, directeur Ourira cm$tPmie me
canadien.

DURMAU Du CONTROLE
(Com=maires-omm.ure)

Président: l'honorable air ALICAnDEU LACOSTE C.E.. ox-
Jugle en chef de la Cour du llae dit RoL

V'ce-PWiadent* L'honorable N. PUROD1AU. N.P.. Minlotre mu
portefeuille dans le gouvernement de Quib.c. administrateur
*IMontreai Ugbt Hfeat a power cOobldateI.

M.51-.ROLLAND. présidet de la Ci. e asPapWe Reao i

BUREAU-CHUS
M. Tancrède DIBNVENU.

Direteur-gimiraL
M J.-A. TURCOT. ML M. LAROME

IL 0.-A. ROiT.
Chef "Bureau de. CuEditâa.

Auditeurs repriseatant lus Actiumafru
M. ALEX. DMAURTM*U. Voutira. IL 1.-A. LARDE. Quibeew

Incorporéie en 1855
Capital et fonds de Réserve

$99000,006.
Plus de 130 Succursales.

LA
BANQUE

MOLSONS
Le voyageur sage ne porte pas sur sa

personne de forts montants d'argent Il se
sert plutôt des "Lettres de Crilit" bonnes

1par tout le monde. Le gérant de la Banque
Molsons se fera un plaisir de vous rensei-
gner a ce sujeL.

EDWARD C. PRATT, Girant-Gin"raL

En é6crivant aux annonoem, si vous mentionnez le "Prix Céurmnt", vous vous assurez un meilleur mevie

LEPRX OUAN.vendredi 15 avril 1921 vol. XXXI V-NO 15LE PRIX COURANTO,
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FINANCES
LA VENTE AU COMPTANT

ET LA COMPTABILITE
DES MENAGERES

Il appartient au marchand de
supprimer impitoyablement
le système du crédit.

Il est incontestable que le paie-
ment au comptant de toutes mar-
chandises ne peut qu'avoir des con-
séquences heureuses pour les famimi-
les qui seront obligées par le fait
même de finiter leur consomma-
tion à leur gain, plutôt que de
s'endetter et de se rendre esolaves
du marchsd. La vente au comp-
tant est sans contredit de nature à
introduire le bon ordre dans la
comptabilité de ménagères.

R y a uns doute des circonstan-
ces incontrôlables qui justifient
certains achets faite à crédit. Le
salaire que l'on gagne ne permet
pu, par exemple, de e'habiller con-

venaîblement. On va chez le mar-
chand qui fait une spécialité de
vendre à termes moyennant un mi-
nime dépôt, et alors on se procure
ce qui est de nécessité absolue et
qu'on ne pourrait se procurer sans
cela.

Nous ne prétendons pas, en par-
lant de paiement au comptant,
qu'il faille tomber dans l'extrême.
Cependant, pour ce qui a trait
aux achats faits à crédit pour les
marchandises d'absolue nécessité,
iaus croyons qu'un trdp grand
nombre abusent de ce moyen fa-
cile qu'offre le magasin de ce gen-
re. Nous admettons que l'article
est nécessaire, mais ne pourrait-il
pas être plus modeste? Parce qu'on
a la liberté de ne débourser qu'un
dollar par semaine, est-ce une rai-
son suffisante pour se charger d'u-
ne dette qui est loin d'être propor-
tionmée au revenu?

Mais le point sur lequel nous
voulons attirer l'attention de nos
lecteurs, c'est Ila maqheureuae ha-
bitude, - nous pourrions dire,
mauvaise manie - de certaines de
nos famiâles d'ouvrir un compte
chez l'épicier du coin.

Tout ?abord, est-ce qu'on réflé-
chit bien qu'en somme on n'est
pus plus avancé qu'au début?

Je suppose qu'au commence-
nient de la semaine j'inaugure le
fameux système de crédit.

La semaine finie, lorsque mon
salaire sera entre mes mains, je de-
vmi payer le marchand pour avoir
le droit d'acheter la semaine sui-
vante, selon le même procédé. Et
il en sera ainsi toutes les semaines.
Alors pourquoi ne pas devancer
ces paiements hebdomadaires, et
suppimer ainsi le mode de crédit?

Ne s'aperçoit-on pas que cette
naqe d'acheter à crédit conduit
facilement à des abus? Que de cho-
ses la ménagère ne voudrait pas
acheter s'il lui fallait payer comp-
tant. Mais c'est si facile de faire
inscrire 'le nom et le prix de la
marchandise que le caprice du mo-
ment noue fait désirer 1 Il y a tel-
les ou telles conserves dont elle
pourrait bien se passer, telles ou
telles primeurs qui coûtent let
yeui de la tête, etc., etc., mais
cela ne fait rien; son mari appor-
tera bientôt tel montant d'argent.
Et l'on ne songe 'pas qu'une fois
la note du marchand soustraite du
salain il restera bien peu d'argent
pour payer 'le 'loyer, aa lumière, le
gaz, les taxes, les vêtements, etc.,
etc. .I est incontestable, encore une
fois, que Je mode de crédit, en aug-
mentant insensiblement mais sû-
rement nos dettes est une plaie
qu'il importe de guérir au plus tôt.

Nous savons bien que le mar-
chand qui favorise ce mode de
vente, agit toujours à contreceur.
Les pertes inévitables qu'il subit le
mettent bien souvent dans une im-
passe q'lutôt difficile. En plus, il
pe ,lut pas ouaêier 1que si ses
clients, à cause de forces majeures,
sont dans i'oligation de retarder
leurs paiements, 'ui ne peut se
prévaloir des mêmes raisone vis-à-
vis du marchand de gros. Ou il lui
faut payer ou il fermera ses portes.
Sans doute qu'avant d'en arriver à
cette dernière extrémité, il em-
ploirm tous les moyens possibles
pour rentrer dans as fonds. C'est
ainsi qu'il aura recours au collec-
teur à qui il promettra un pour-
centage substantiel.

Sans compter la perte que ce
pourcentage lui fera éprouver,
il aura en outre à déduire les di-
verses dettes des clients que le cdl.
lecteur ne pourra pas atteindre.
Ajoutez à ces pertes lanimosité
que le procédé de colgection ne
manquera pas de créer.

Combien de fois n'avonsanous
pas entendu dire par certains mar-

chands: Tdlle ou telle personne
était autrefois mon meilleur client.
Aujourdhui il ne met plus tes
pieds dans mon magasin. D'un
ami peut-être, le système de crédit
en a fait un ennemi.

Donc, à tous pointe de vue il
est bon d'abolir le crélit et d'éta-
blir le mode de paiement au comp-
tant. Et nous ne pouvons qu'ap-
prouver 'les marchands qui suivent
cette direction.

Ceux qui n'ont pas encore com-
mencé éprouveront certainement
quelques ermuis au début, mais
qu'ils n'oublient pas que leur per.
sévérance sera bientôt couronnée
de succès et qu'alors tout en ayant
contribué à stabiliser leurs affai-
res, ils auront rendu un immense
service aux familles qui sont ron-
gées par la plaie du crédit. C'est
au marchand de battre la marche,
le consommateur suivra nécessaire-
ment.

LE PROJET DE TAXE DE
15% sur les primes payées aux
eempagnies d'assurance ne possé-
dant pas de permis, ne rencontre
pau 'assentiment de plusieurs mai-
sons d'affaires et organisations pu-
bliques de Montréa), qui ont signé
une requête à l'efflet d'induire Sir
Ilenry Drayton à ne pas donner
.suite à ce projet.

LA COMPAGNIE P. T. LEGA-
RE vient d'obtenir une nouvelle
charte portant son capital de $1,-
000,000 à $5,000,000. La nouvelle
compagnie portera le nom de "La
Compagnie P. T. Légaré, Limitée".

(ette maison possède comme fir-
rues subsidiaires: la compagnie "'Lé.
garé Automobile & Supply Ltée";
la "Star Phonograph Co., Lted"de
Québec;. la "Dominion Carriage
Co. Lted"; et la "Percival Plough
and Stove Co." de Merrickville,
Ont.

LA DETTE DE LA VILLE DE
QUEBEC per capita se chiffre à
environ $119.00, tandis que celle
de Montréal s'élève à $162.50.

LE SU-RPLUS DES REVE-
NUS ORDI.NAIRES du Canada
sur les dépenes% pour l'année fie-
cale finissant le 31 mars 1921 a
été de $94,000,000.
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.Assurances et Cartes d'Affaires
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AUGUSTE.COUILLARD
INFOrTATSUR Du

Vormauet 4quimmailerle. ere
Vitrer, Pdntures, "e

Upldatdt reli e i. hmee sertes.
I111 Rue kt-rami MMt

Voe.:es U81 etIRue Ut-Aabl. Neatri

Comme non voyageurs ce peuvent vial.
ter toute la Province dana le même mois
Il n'eut pas néoeuuare d'attendre leur
visite pour nous envoyer voe commande.

Toutee lea commande. reçue par malle
ou par tàliphene. main 690 auront, coin-
MO toujours, notre meilleure attention.

Il noua fera toujours plaiair, sur votre
demande, de voua coter les piailleurs
prix dis marchL

P. A. GAGNON, CA.
COEIIADL UecuCI

<CEAETERED ACfIA!

Usue de q ae

Assurane Mont-Royal
euages Imupmato (IaeMMi)

.. 17. rue Bt-Jasa, lonfris
Iton. IL-B. Eatuiffle, Préuident,

P.-J. Perrin, Gérant général.

Arthur Brodeur
D'EA'U GAZECUSES8

tron Drew Champagne Koa
Gigr AUe Cidre e 1Pomff
Lemon Sour cas Minérale
Creapi goda rrî
Cherry' Cream Orante
cidre Champagne Siphon. Uita.

35 rue Fro)nenc LASALLU 264

Eavees-ue vos Velaillee VIvMUae
etvoe Oeufa rale ponds.

11,011M auma TOIJJOURS.

* P. Poulie b Clet1 Limtée
N lmARH DONIUECOE

GARAND, TERROUX & CIE
Dmam et aS CerMs

d8 ru Notre-Due 0., NontréuL.

L-R. MONTRRIAND

Mmoe t-André, . ONTREAL

b L
Exigez cette

Marque

Pour avoir ce qu'il y
a de mieux en fait de

Saucisses au porc frais'
Frankfurt

Jambon Pressé
Saucissons de Boulogne

Saucissons Spéciaux
Régulier et à l'ail

COTE & LAPOINTE -Enr. -
287 rue Adam, KAISONJUTU

HOTEL VICTOlRIA
OU-UC

I. PUTA1UM Prepuar
coTE DU VALAIS

Vsa, AmàelaSM. ow4
vu u

Mèches Torses

Nos experts se feront un plaisir de vous
donner leur avis sur tout ouvrage difficile.
Ceci est toujours gratis.

Nous sommes également fabricants de
vis de pression, vii? à bouchon et de limes
P/H et marque 'Imperial".

Notre adresse à Montréal est:

Jobn MiorroW ScreW 0 Nut Co.9 Mt.
488 RUE ST-PAVL OUEST, Téi. Main 8418

Commandez par le nom NORRO W.

Essayez d'abord chez votre courtier.

USINESA

CANADA.

(s)

CAIP1Ml - SOL M2R9FMn

ASSURAN4CES-INCE14DIE
ALGCTAUX DE LXSSOCàWIO

DÉS SsufREUs.,

Nova Sootia Steel -& Goal cou*

ACOER - HAZEM MABE5AmI; MC
ROUES, TRA1ONS sa ACM OOMBU
POU. »OLES DIACIE Jusl de usices l9« MMMs
SAML M "r', de 18, 114 1111 et de livre à la veg
ECLISSES SuguI Du CHM DU C1om mU

Grose ?I6es de Forgez, ume Sp6eluMt

MimeS de Fer - Wabs.a, Ibrvemeve. - Mm. die eharbea
amtii-vermuz. aer & Elvble à Slw mnis N-Z.-

[.mabolms lrge 84 Assisses die Ukiesag à e.
Olaagew. BAL

Bure" hk*IneW Nêw Wiipl, (N.1L)

En écrivant auix annonceurs, ai vous mentionnez li "Prix Courant", vous vous assurez un meilleur ser-vice.

LE PRIX-COURANT, vendredi 15 avril 1921
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ASSURANCES

L'ASSURANCE ET LES
AGENTS

LA GUERRE N'A PAS AF-
, FECTE LES AFFAIRES

Le projet de faire de l'assur-
ance une carrière choisie

devrait être admis.

Hier, nous avions -la bonne for-
tune de rencontrer le SuTinten-
dant pour la province de Québec
de -la Oompagnie d'assurance-vie,
la Sécurité du Canada.

Nous posions à M. A. E. La-
fond, la question suivante: "Est-
ce que la guerre a beaucoup affecté
le monde des assurances?"

"-Je puis vous dire, nous ré-
pondit-il, que si la guerre a tout
bouleversé, elle a ù peine effleuré
nos affaires. Alors que tout subis-
sait une dépréciation notable, l'as-
surance, 'particulièrement l'assu-
rance-vie, se maintenait dans une
position excellente. Et 'la raison en
est bien simple. C'est que plus fles
affaires vont mal, pilus on sent da
nécessité de se protéger en cas de
malheur. Or, il est incontestable
que la valeur d'une police quelcon-
que d'assurance, a été au lende-
main de la guerre comme aujour-
d'hui encore de beaucoup inférieu-
re à celle qui a -précédé le grand
bouleversement

"C'est ainsi que le porteur d'u-
ne police de $10,000.00 il y a-dix
ans, s'est trouvé à un certain mo-
ment, à n'avoir entre les mains
qu'une valeur de $5,000.00, puisque
les prix avaient simplement dou-
blé. Vo'ilà pourquoi, pendant que
tout allait si mal nous avons cons-
taté, en assurance-vie, une recru-
descence inaccoutumée. Ceux qui
portaient die l'assurance ont aug-
menté leur police, ceux qui n'en
portaient pas du tout, redoutant
avec raison un ma'lheuT possible,
ne voulurent 'pas courir de risques
et' s'assurèrent en grand nombre.
Si bien que le chiffre d'affaires de
toutes -les compagnies n'a fait
qu'augmenter. Pour ce qui regarde
la compagnie que j'ai l'honneur de
représenter; je suis simplement
émerveillé.

"Mes agents font des affaires
d'or. En certains cas je suis tenté
de modérer ileur zèle au lieu de
l'enconrager."

Comme on 'le·voit la réponse de

M. Lafond est des plus encoura-
geantes et nous fait voir que le
peuple sais'it de plus en plus .l'im-
portance de l'assurance.

lFu voyant, la persistance que nous
mettons à parler sur ce sujet, d'au-
euns pourraient prétendre que nous
sonunes poussés, pour ce faire, par
les intérêts peroonnels quqlcon-

ques.
Ces prétentions, cependant, ne

produiront pas beaucoup d'effet
sur nos lecteurs qui se recrutent
surtout parmi a classe sérieuse.
Car ils n'auront pas de difficulté
â se rappeler que l'assurance, de
quelque nature qu'elle soit, fait
partie de notre programme.

Le Travail, de Capital, les Ban-
ques, les Placements, 'Assurance,
voilà les points principaux sur les-
quels nous tenons il informer nos
lecteurs et les intéresser si possi-
ble.

Dans notre dernier numéro, en
parlant des devoirs du journaliste
financier nous disions que nous
avons la prétention, quoiqu'il puis-
se nous en coûter, de suivre à la
lettre le programme d'honnêteté et
d'impartialité que nous nous soin-
mes tracé.

De même que l'assurance sérieu-
se et profitable repose sur une base
d'honnêteté, ainsi doit-il en être de
toute propagande en faveur de l'é-
pargne. Nous l'avons dit et nous
le répétons, l'assurance est de tous
les placements, le plus solide..-ee-
lui qui donne parfois un plus
grand rendement. Voil pourquoi
nous insistons tant sur ce sujet.

Aujourd'hui nous voulons nous
adresser tout particulièrement aux
agents.

L'Association des assureurs, si
notre mémoire ne fait pas défaut,
agite en ce moment la question de
fai.re de l'assurance une véritable
<arrière d'où seraient exclus tous
ceux qui ne veulent pas s'occuper
exclusivement de ce mode de place-
ment.

Nous ne croyons pas que ce pro-
jet rencontre de sérieux obstacles.
Le champ de l'assurance est assez
vaste pour permettre è une olasse
dc personnes expertes en, matière
d'assurance de gagner honorable-
ment leur vie.

Si nous nous plaçons simple-
ment au point de vue de la protec-
tion de l'épargnant, nous consta-
tons immédiatement le bien fondé
du projet qu'on veut mettre à exé-
cution.

.Sans vouloir jeter le blâme à qui
que ce soit, nous pouvons dire, sans
crainte de nous tromper qu'il s'est

misi un trop grand n
d'e urs de la part dageni
teurs qui ne connaissaient p
fisanunent, Je plan d'assi
qu'ils vendaiént.

Nous ne prétendons 'pas que
plans d'assurance' -ont générale-
tuent compliqués. Ma'ie, il est arri-
vé bien souvent qu'on vendait tel
plan parce qu'on n'en connaissait
pas d'autres !

IA conséquence c'est que dans
ces cas l'acheteur a été simplement
privé <l'avantages qu'en réalité la
compagnie était en état d'offrir. De
plus ce fait a donné trop souvent
lieu à de justes réclamations de la
part de l'assuré, et a contribué dane
une bonne mesure à déprécier et
l'agent qui avait vendu un plan in-
férieur coumne avantages, et l'assu-
rance qu'on regardait plutôt com-
me un piège. O'es‡ sans doute à
cause (le cela que les bons agents,
les véritaibles vendeurs d'assurance
éprouvent aujourd'hui tant de dif-
fieultés à fWre de l'assurance.

l)'où viennent, sinon des ven-
dt urs d'occasion, les appréciation
fausses qui circulent dans le public
u sujet de certains genres de po-
lice? Où chercher l'origine du ridi-
Vule que l'on jette si facilement sur
l carrière de l'agent d'assurance.

'Ceci nous raippdl'le un petit fait
qui fera ressortir notre 'pensée. Il
s'agissait <le faire accepter la si-
gnature de quelqu'un sur un billet
promissoire. Et pour ce faire on
n'eût rien de plus pressé que de
dire avec emphase: le signataire
est un agent d'assurance! Allons
donc! reprit l'intéressé qu'est-ce
que 'clia peut faire? Un agent d'as-
surance n'est pas autre chose qu'un
agent d'assurance. Ça n'a pas d'im-
portance !

Nous savons bien que cette men-
talité tend de plus en plus à dispa-
raître; mais nous croyons que ceux
qui forment le véritable noyau de
l'assurance ont tout intérêt à élifmi-
ner <les éléments peu désirables et
trop souvent nuisibles.

Il y aura bien ila question de ré-
munération, mais nous croyons que
les compagnies qui, au dire des
surintendants font des affaires d'or
et ont suffisamment de capitaux
pour se maintenir sur un bon pied
peuvent voir à ce que cette profes-
sion soit suffisamment rémunéra-
trice pour 'leur permettre de faire
un choix judicieux d'agents qui leur
feront honneur et seront par leur
expérience en état de développer
davantage leur 'volume d'affaires,
tout en assurant à l'épargnant une
plus grande protection.
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La seule qualité de ces
Peintures les fera Vendre
sur votre marché e.

se ce

La qualité indiscutable des peintures et des vernis de
E. I. du Pont de Nemours et Compagnie et la faveur dont ils
jouissent font partie de la valeur des produits Flint.

Les formules suivies dans la fabrication des peintures et
des vernis Flint sont les mêmes que celles des produits du
Pont - dont la plupart sont en usage depuis plus d'un siècle.

En ce moment où les marchands vendent plus de produits
Flint que jamais, nous vous prions, dans votre propre intérêt,
de vouloir bien nous écrire pour vous tenir au courant de notre
proposition pour le printemps.

Agents de Vente Canadiens pour

E. I. du Pont de Nemours and Co., Inc.,

Flint Vainis*h and Color Works
of Canada, Limited

120 Rue St-Jacque

Winnipeg,

S, MONTREAL.

Sudbury, Toronto, Halifax,

VARNISHES COLORS

En 6crivant aux annonceurs, si vous mentionnez le "Prix Courant", vous vous assurez un meilleur service.

Vancouver,

=



ily a- prestige et b ea- ~ T T~
tenir la. ligne -compj t' Ae#- 0* UNSI

1, Vous êtes en affairei.à,uj faire de l'agent;. Les finis à bois artistiquède Johnson vous laissent",#enèe apýpx<iable sur chaque vente ase
outre les produits Johns oo.V&e cra dafars.-1ý fn.ds let
satisfaits - des acheteurs qi,,ei' 're ''jql &e * i, signifie un, copmerce
soutenu, continuel et pr6fitàbf, pou1t# La gi'ianiè variété'de là -ligne 1John-.son vous assure également plus. fe

-~~ vée ou ce n'es psrun prodiuitteprie n est d'une qualité connue et éprou-
vée ~ ~ ~ ~ ~ ~ ~ 4 - enet a npodi e e 'une uniformité douteuse - mais

unproduit recommandable et .dign de 1confiance. 'La. vente de la ligne comn-
* piète de Johnson, vous donne du petige -car les. cliente d'un magasin, le

jugent d'après les produits qu'il vend

PUBLICITE
La ligne complète de Johnson va

être grandement annonoêle dans tout le
Canada. Les principaux magazines vont
Porter I'intdressante histoire de Jlohnson
dans les demeure# des gens -qui <sdâ1t vois
ellient'eaique En exposant toutes les
iage 1 dam -votre magasin et vos vitri-
nes. vous serez le dernier chtiinon en
terminant la vente.

a l*AIDES DE -VEN'I«
Et en plus de la. publicI 1 élyý aus

d'attrayantes aidès de vente--cartes
com ptoir, cartes' de : vitrine. biochure
prospectus, intérliurs d'eénveloppe
beaucoup d'autres £îiticles' qui4 vous a
dpront à créer un .d'omîrierce' intéressai
et profitable de produite Johnson. Lor
<lue voua en voyez vol oee , dcop ande. o
riflez eya tement.res aie devente do
vous avez besoin,

La ligne Johnson est une ligne de qualité.
Les finis à bl-ois, artlitiques de Johnson comprennent tout ce qui est .nécemalre Poue

transformer 19 bois non, poli en surfaces du pIîVs beau fini. Pàte à boucher le bols,-
telnýtuçes* à bois dkns toutes les nuances popuiaires-cire préparée pour planchers et
meu btes-,vprnis .niat-undêr-lac, préparation légè@re, élastique .combinant toutes leu
bonnesqualitéa des' shellac et vernis- Emtait Perfeçtone--prleinière couche Perfectone
-mastic pour boucher les trous des planchers e ,t loiseries-- Keen Floor. solution qui
enlève. les taches. les décolorations, ete.,sMa$ endsommagerl.*bos- Electrie Salve,
pour enlever -lapeinture e sveus

T'out Intérieur a belloin continuelle.
ment de% produite de Jlohnson pour être 1
tenu eq' bon état. La ménagère et
11h7=1m1 Pratique. -tout comme les me-
nuisiée, 'les peintres. etc., sont des

,clients an perspective pour le marchand
de Joyin"oa.

Les protecteurs d'evoituresde .Johnsodn -'--
Lorsque vous prpnez en ftock; la ;ligne de J9hnson de finis, e bois

artistiques, ne mailquez Pis, la cqinprendre les- protecteurs de voi-
tures Johnson-ce sont -.deeé créitetis'ý de béihéflees. -Vous pouvez-les
tenir, tout à COtE' dit laýN-Jigte zéiÙlère de Johnson, sans sacrifier
beaucoup d'espace'& leur taape sans engager -beaucoup de votre
capital. tige

Le -Carýon remoter" de Johnson s'est montré un article de vente
facile partout- oùi il éIt exposé. C'est un moyen prepre et très

las cire préparée de Johnsone n Pal'ou liquide offre à des milliersf d~<
milliers d'intérieurs le produite .netj

toyer et à polir qui les conserve frai
et comme neufs. Partout oùl Il y a dei
b.oiseries et des planch~ers, on a hesoi
d1e cire Johnson.

Une. liide'lpofitable d'aclcessoires d'autos.
effIcace de: faire disparaître le carbone. Vous pouvez le vendr
facilement.

Le Dlael..Ear de Johnson-le produit Parfait Pour nettoyer 1;
capote--Vl'uie ««Stop-S4queak" ile Johnsen-rédult les possibilités d
rupture des ressorts-Le Ciment à radiateur de Johnsen--le liquld
réparateur pour radiafeuc et la Cire llquidj prépar6e de Johusoi
pour polir la en rrosrl -- sont tous de bonne vente. Demnardez le
rens4eignements complets sur notre proposition attrayante au détail
lant.

S.0ce C1OH.NSON & SON, LTD.
BRANTFORD, ONTARIO, CANADA.

.!
L eà

s;ý :gCK!c!t*.

En écrivant au.annonceura, 8ý vous mentionnez le "Prixe Courant", vous voua assurez un meilleur service.


