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Ceci n’est qu'une de nos MEILLEURES MACHINES

faisant partie d’'un agencement complet

L’installation d’un outillage de ce

genre vous rapportera DS PROFITS
ENORMES.

Laissez-nous vous en dire davantage
a ce sujet. Pouvons-nousenvoyer notre
réprésentant vous rendre visite ?

Nous fabriquons tout ce qui est néces-
saire au réparateur de chaussures.

Nous ne chargeons aucune royaute ni
aucun droit sur nos machines et nous les
vendons soit au comptant, soit a paie-
ments mensuels faciles et nous vous don-
nons un service qui vous plaira.

Universal Shoe Machmery of Canada, Limited

124-128 RUE QUEEN

Les machines ““UNIVERSAL "’

i~ MONTREAL

sont les meilleures en fin de compte.




Se vend douze mois
dans 'année

—parce qu'il y a toujours quelque chose dans la garde-
robe d’une femme qui a besoin de la teinture ou du
rafraichissement de couleur qu’Aladdin seul peut pro-
curer avec satisfaction.

—parce qu'Aladdin est tout aussi bien chez lui dans

I'Avenue élégante de la ville qu’a la campagne ou au
village.

—parce que la magie operee par Aladdin est tout aussi
apparente sur les vetements d’hiver que sur ceux
portés en d’autres saisons.

—parce qu'Aladdin a son emploi pour les tentures de
maison aussi bien que pour les vetements.

—parce que notre publicité est faite continuellement
pendant P'année entiere — qu'elle parle des merites
d’Aladdin a des millions de femmes et qu’elle les dirige

par centaines a votre magasin pour avoir le meilleur

des savons-teintures.

CHANNELL LIMITED, Toronto

Distributeurs du Savon Teinture Aladdin.
Fabricants des Produits O-Cedar.

Ba Serivant aux canenceurs, ¢l veus mentlennex le “Prix Courant”, vous vous assurez un meilleur service.
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ATTENTION

VENTE IMPORTANTE

Un achat considérable, & des prix ridiculement bas, nous permet de vous offrir a
grandes réductions les lignes suivantes:—

Hatez-vous de nous envoyer votre commande afin de bénéficier de cette réduction qui
vous permet d’acheter d’aussi bonnes lignes 3 des prix plus bas que ceux de la manufacture:

Numéro DESCRIPTION Prix CHAUSSURES DE TRAVAIL

149 Grosse chaussure rouge, en cuir rond,

187 Chaussure brune en veau, premidre empeigne pleine, fausse et semelle so-

qualité, belle forme large, Blucher, lide, semelle double, 6 & 11. .. .. .. $3.25
semelle double & trépointe ‘“Goodyear”.
POt - otk 4 85.50 160 Méme ligne noire.. .. .. .. .. .. .. 82
ointure, 5% Tttt Pour gargons, 1 & 6 .. .. .. .. .. .. 200
. Pour garconnets, 11 4 13.. .. .. .. .. 2,00
189 Méme ligne en veau noir. .. .. .. .. 026

9169 Chaussure d'ouvrage demi-fine, cuir
Pointure, 6% & 10. > militaire, bout rapporté, semelle double

vissée, solide, 6 & 11.. .. .. 8.25
186 Chaussure nouveau brun, en veau, pre- 9259 Méme ligne pour garcons, 1 & 5.. .. 2.0
midre qualité, Balmoral, forme pointue )
‘ 13. 200
tras élégante, semelle simple, .. .. .. 5.60 9359 Meéme ligne pour garconnets, 11 &
Pointure, 6% &4 10. 9969 Méme ligne pour enfant, 8 4 10.. .. .. L7b
188 Méme ligne noifre.. .. .. .. .- .. .. b25 TERMES:
Pointure, 6% & 10. Net 30 jours ler mal,

Les commandes seront remplies & tour de rdle. Nous ne nous engageons pas a com- -

pléter celles qui pourraient arriver aprés que le stock que nous avons en mains dans les lignes
ci-dessus sera épuisé. '

ECRIVEZ DES AUJOURD HUI

La Maison GIROUARD Limitée

ST-HYACINTHE

En é&crivant aux annonceurs, si vous mentionnez le “Prix Courant”, vous vous assurez un meilleur service.
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KID KIP

Si vous n’avez pas employé ce nouveau
produit de cuir a tiges, il y a une surprise en
réserve pour vous lorsque vous ferez sa connais-
sance.

Vous serez charmé de ses splendides qua-
lites de travail et vous serez fier de mettre dans
vos lignes demi fines des chaussures faites avec ce
cuir souple, flexible et d’un beau fini. Il dure plus
que le chevreau.

Se fait en deux pesanteurs, une pour les
chaussures d’hommes et une pour les chaussures
de dames.

Echantillons et prix soumis

DUCLOS”& PAYAN

. . Bureau de vente et entrepdt:
Tannerie et Manufactures: 99 4° sié Tanclie
ST-HYACINTHE MONTREAL
REPRESENTANTS :

Pour POntario:—E. R. Lewis, 45 rue Front E., Toronto.
Pour la ville de Québec:—Richard Frére, rue St-Valler, Québec.
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LES

APPAREILS

ORTHOPEDIQUES

Dr SGHOLL

sont universellement reconnus pour le soulagement et la guérison de toutes les déforma-
tions et toutes les maladies du pied.

Le FOOT-EAZER, qui est un des appareils les plus répandus, a fait ses pgauves

pour le redressement de la voiite plantaire, et les résultats satisfaisants qu'll a obtenus se
comptent par milliers.

 Les autres appareils et préparations du Docteur Scholl méritent les mémes appré-
ciations flatteuses, pour la satisfaction qu'ils n’ont jamais manqué de donner.

La vente en est facile et elle vous procure des bénéfices appréciables.

Pour tous renseignements concernant le “Foot Eazer” et autres appareils du
Docteur Scholl, écrivez a

The Sé’holl Manufacturing Gompany,
| LIMITED

Les plus grands fabricants du monde d’appareils pour les pieds.

Bureau-chef et fabrique: 112 Adelaide St. East, Toronto.

Fabriques A Chicago et Londres, Angl.

Bureaux de vente et de distribution 3 New-York, Paris, (France), La Havane, Melbourne,
Stockholm, Buenos-Ayres, Cape Town.

En écrivant aux annonceurs, si vous mentionnez le “Prix Courant”, vous vous assurez un meilleur service.
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La Trépointe
GLOBE a coussin

Pour l'ajustage, le confort et la qualité il n'y a rien
qui égale notre chaussure & trépointe Globe & cous-
sin. Elle est faite sur une forme rationnelle, qui
laisse au pled tout l'espace nécessaire tout en étant
du meilleur style, La semelle intérieure A coussin
assure un confort que seule peut procurer une
chaussure fabriquée d'aprds le procédé de la tré-
pointe A coussin. Le meilleur cuir qui puisse é&tre
acheté, employé d'aprds le meilleur procédé de tré-
pointe connu, donne une qualité insurpassable.

Nos chaussures de marche pour enfants sont faites
d'aprés le méme procédé, mais la semelle extérivure
est souple et flexible, comme l'exige un pied d’en-
fant. La qualité et le style sont ceux du moddle &
trépointe Globe & coussin.

Globe Shoe

LIMITED
Fabrique 2 TERREBONNE, P. Q.

Y

H. N. LINCOLN

“Jobbers” °
Agents vendeurs

GESSOIRES ds FABRIOUES de ONAUSOUNES

REPRESENTANT!:

American Lacing Hook Co., Waltham,
Mass. Crochets & lacets et machines
pour fixer les crochets.

Armour Sand Paper Works, Chicago, I
Tissu et papler pour polir et nettoyer.

Boston Leather Staln Co., Boston, Mass.

Encres, teintures, cires, etc.,, Blanchi-
ment Cyclone.

The Ceroxylon Co., Boston, Mass. Cero-
xylon, la cire liquide parfaite.

Renforcement de contre fort et attache-
talon Staytite.

Fabrique et Succursale:
37 Foundry St. S.
KITCHENER.
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Dean Chase Co., Boston, Mass.
Articles pour chaussures, fil de cetoa.

The Ls. G. Freeman Co., Cincinnati, O.
Machinerie & chaussures.

Lynn Wood Heel Co., Keene, N.H. Ta-
lons en bols et blocs pour empeorte-
place.

Markem Machine Co. Boston, Mass.

Machines & marquer et frapper, com-
posés, encres.

M. H. Merrlam & Co., Boston, Mass,
Machines & coudre & arrter, etc.

Siége Social:
154 Rue Notre-Dame Ouest,
MONTREAL.
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year,

The 8. M. Supplies Co., Aoccessoires de

fabriques, Aiguilles, etec.

J. Spaulding & Soms Co., N.
Rochester, N.H.

Contre forts garantis en fibre, fausses

semelles en fibre,

Safety, Utility, Economy Co., Boston,
Appareils de chauffage électrique.

The Textile Mfg., Co. Toronto, Ons.
Lacets & chaussures.

United Stay Co., Cambridge, Mass.
w ot imitation de culr, Trépointe,
Succursaie:
566 Rue St-Valiet,
QUEBEC.

En &crivant aux annonceurs, si vous mentionnez le * Prix Courant”, vous vous assurez un meilleur service.
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Plus de clients et
des clients plus
satisfaits.
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Le plus grand créateur de bénéfices
de votre magasin

_ Les SEMELLES TENAX vous procureront 'estime de vos clients, ce
qui signifie un commerce continu et croissant dans votre localité.

LESSEMELLES TENAX

sont solides, légéres, durent étonnamment, et sont imperméables. Elles
permettent de faire facilement de belles réparations qui ne gatent pas la
forme de la chaussure. Faites des SEMELLES TENAX votre atout pour
gagner une importante clientéle.

Gutta Percha & Rubber, Limited

SIEGE SOCIAL ET FABRIQUE: TORONTO.
Succursales dans les principales villes du Canada.
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YAMASKA

Bon Service---Bonne vente

La demande constante pour une bottine de fatigue tout cuir
a un prix modéré place la chaussure Yamaska parmi les articles
qui se vendent le mieux aujourd’hui.

Le strict attachement & une haute qualité unique aussi bien dans la main-d’oeuvre que dans

le matériel maintient Yamaska au premier rang des lignes classiques et donne au public acheteur
confiance dans le nom.

La Compagnie J. A. & M. Coté

ST-HYACINTHE, P. Q.

Laissez-nous vous' aider avec vos troubles
d’empaquetage

Nous fabriquons toutes sortes de boites en carton pour les marchandises smvantes
chaussures, bonbons, chocolats, ferronnerie, tabac, tricots, lainages, céréales, épices, es-
sences, cartouches, remedes, papeterie, produits clmmques, etc., etc.

DECIDEZ MAINTENANT DE NOUS CONSULTER.

L Sy RS -
Une demande ne vous placera sous aucune obligation.

En écrivant, mentionnez ce que vous voulez empaqueter donnez les dimensions et
les quantités que vous voulez acheter.

‘“LA MAISON DU SERVICE”

BOITES DE CARTON DE TOUS GENRES
862-864, Avenue Lasalle - - - - MONTREAL, Qué.
NOUS VOULONS SEULEMENT L’OCCASION DE LE PROUVER.

3
——

En Sorivant aux annonceurs, si veus mentionnez le “Prix Courant”, vous vous assurez un meilleur service.
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La seule chose que vous désirez dans un
SOUS-CAP, c’est la longue durée

Cela signifie qu'il doit étre imperméable a I'eau, a la transpiration
et assez fort pour résister aux chocs violents. Le procédé du sous-cap
Vulco-Unit donne exactement ces qualités essentielles.

Employez le véritable

SOUS @ CAP

et Produits Brevetés

| VENDU UNIQUEMENT PAR

| Beckwith Box Toe Limited
| ] SHERBROOKE, P. Q. B

L’ELEGANCE ET LE CONFORT SONT LES CARACTERISTIQUES RECONNUES DES

CHAUSSURES LADY BELLE

McKAYS FINES POUR DAMES

La clientéle élégante a depuis longtemps apprécié les qualités de cette marque en lui accordant
sa faveur. Ne manquez pas d’avoir en stock les chaussures LADY BELLE pour soutenir la ré-
putation d’élégance de votre magasin et pour répondre aux hesoins d’une clientéle d’élite.

The Lady IBelle Shoe Co.,
Limited

Fabricants de echaussures fines McKay pour dames.

KITCHENER, - - ONTARIO.

En écrivant aux annonceurs, si vous mentionnez le “Prix Courant”, vous vous assurez un meillour service.
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(CHEVAL GLACE)

NOIR ET COULEURS %{/ﬂ
SURFACE KID n'est pas un substitut, mais un cuir %

particulierement bon, supérieur sur bien des points au che-
vreau de qualité ordinaire, qu'll remplace avantageusement.

/
NOUS RECOMMANDONS LES PRODUITS “BORNE”. %

, ]_%LWJ‘I?N = % &N Wy '
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CHAUSSURES

“Best Everyday™ et “Aurora” |

LUC:IENE BORN
VEBE
-4 QUEPECS

Les marchands de chaussures qui cherchent a
se créer un commerce permanent et soutenu fe-
ront bien de voir nos lignes de chaussures “Best
Everyday” et “Aurora”. Elles ne sont pas sur-
passées. La “Best Everyday” est une chaussure
pour Pusage régulier — de bonne apparence con-
fortable et donnant un long service. L’*Aurora”
est une chaussure ayant en plus une pointe de
cachet pour I'usage plus élégant mais comportant
toujours la facture honnéte de Sisman. Ces
chaussures tenteront la grande majorité de vos
acheteurs et leur plairont 3 tout point de vue.

Votre Jobber les a.
THE T. SISMAN SHOE CO., LIMITED

- AURORA, ONTARIO

En é&crivant aux annonceurs, si vous mentionnez le “Prix Courant”, vous vous assurez un meilleur service.
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“Esmay

RECONNUE COMME LA PREMIERE GUETRE
AU CANADA — REPUTATION ACQUISE PAR
LEUR AJUSTEMENT ET LEUR QUALITE
EXCEPTIONNELLEMENT BONNE — CEST
LA MARCHANDISE FACON TAILLEUR DE
LA PLUS HAUTE QUALITE. .

Gumgt.

SE FONT EN FEUTRE, DRAP ET SOIE.

Cet automne les GUETRES ESMAY auront la préférence de la majorité des mar-
chands. Elles ont conquis leur droit & une position de premiére ligne grace a leurs
beaux matériels, leur coupe de premier ordre et leurs qualités d’ajustement exact.

Rappelez-vous aussi qu’elles ne vous arrivent pas en ballots disgracieux. Chaque

. paire est emballée dans un carton attrayant et vous arrive exempte de toute tache

et de tout faux pli.

Envoyez-nous un mot et la ligne Esmay vous sera soumise.

Ne tardez pas si vous tenez a étre assuré de la livraison.

Pantoufles Indiennes

Ces pantoufles Indiennes de notre fa-
brication sont peut-étre la spécialité la
plus profitable que vous puissiez placer
dans votre magasin. Eles sont faites
strictement 3 la main et ne doivent pas
étre confondues avec le genre ordinaire
fait en fabrique. Toutes pointures pour
Hommes, Dames, Enfants et Bébés en
couleurs attrayantes.

SEULS DISTRIBUTEURS POUR

J. P. Cochrane & Co. (Semelles Cochrrae),
French Beading & Novelty Co. (Boucles per-
lées, fantalsies Theo, Noeuds perlés), Hornby
& West Co. Ltd. (Chaussures Brogues anglal-
ses pour hommes et dames), Indian Slipper
Mfg. Co. (Pantoufles indlennes et mocassins),
8. 8. May & Co. (Guétres et jambiéres Esmay).

HALL axo HODGES

LIMITED

16, RUE SAINT-SACREMENT
MONTREAL, CANADA.

(Successeurs de Industrlal Export Company of Cancda, Limited)

En écrivant aux annonceurs, si vous inentionnez le “Prix Courant”, vous vous assurez un meilleur service.
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Assortlssez-vous blen
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avant Paques

La saison de Paques est I'époque de ventes cer-
taines dans notre industrie. Dés le début de mars il y a
eu une forte augmentation dans les achats qui va encore
s'accroitre pour aboutir a une violente poussée dans la
derniére semaine du mois.

Il est important d'avoir a ce moment les pointures
au complet dans toutes vos lignes courantes, et mainte-
nant plus que jamais, nous pouvons vous étre utiles.

Nos prix sont intéressants.

JAMES ROBINSON COMPANY
Limited

184 rue McGILL - MONTREAL

En Sorivant aux annonceurs, si vous mentionnez le “Prix Courant”, vous vous assurez un meilleur service.
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Un meilleur service avec les

claques ““INDEPENDENT ”

Les nouveaux prix des claques ont escompté le fait
que des prix plus bas étaient attendus. Ils ont escompté -
également le fait que le prix des matiéres premiéres peut
encore tomber plus bas. En outre, le marchand est pro-
tégé contre toute baisse de prix.
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Il n'y a donc aucune raison pour retarder votre
commande de claques. Et rappelez-vous que nous som-
mes placés de telle facon qu'en achetant les claques
“Independent” dans notre établissement, vous retirez
tout le bénéfice de I'achat soit chez le courtler, soit le
manufacturier.

Nous sommes préts a donner un service extraordinaire. -

Les Clagues “Independent” tiennent
le premier rang

e

|
|
|
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| JAMES ROBINSON COMPANY
Limited
,' 184 rue McGILL - MONTREAL
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En 6orivant aux annonceurs, si vous mentionnez le “Prix Courant”, vous vous assurez un melilleur service.



LE PRIX COURANT, vendredi 18 mars 1921 Vol. XXXIV—No 11

Cord
or
- Fabric.

"~ Un Moment s. v. p.

LORSQUE vous vendez & vos clients des pneus Partridge,
il y a profit des deux cOtés; vous obtenez un résultat en
_ dollars et eents; {ls obtiennent des pneus qui prouvent
leur économie en dépassant la durée des pneus ordinaires
et en donnant le maximum de satisfaction comme service
de pneus.
Depuis leur origine, les pneus Partridge ont bien réussl.
Leur sévére beauté a bientdt prouvé aux automobilistes
qui'ls possédaient la robustesse, la force d’élasticité et la
dureté vigoureuse capables de les rendre durables et Te-
commandables pour n'importe quel état des routes.
Les pneus Partridge sont indubitablement le meilleur
achat qu'on puisse faire sur le marché aujourd’hui. En
votre qualité de commercant, vous savez cela. Alors pour-
quoil ne pas convaincre vos clients de ce fait?
En deux ans et demi, les ventes des pneus Partridge ont
augmenté de 1700 pour cent et le pourcentage continue &
monter.
Quelques détaillants font de gros bénéfices sur notre
énorme production. Etes-vous l'un d'eux? Sinon, pour-
quoi ne vous en occupez-vous pas?

Ecrivez pour avoir informations et prix.

The F. E. Partridge Rubber Co., Limited

GUELPH, - ONTARIO.

En éorivant aux annonceurs, si vous mentionnez le “Prix Courant”, veus veus assurez un mellleur service.
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Spécialités KENDEX

KENDEX, Premiéres pour le Cousu Tréponte et le Cousu Machine
(McKay).

KENDEX, Semelles Intermédiaires pour chaussures.

KENDEX, Fausses pour le Cousu Machine (McKay) et le Cousu
Chausson Retourné.

KENDEX, Bourrures pour le Cousu Machine (McKay) et le
Chausson Retourné.

KENDEX, Premieres, a vulcaniser, pour chaussures Tennis ou Sport.

KENDEX, Fausses.
KENDEX, Talonnettes.

Kendex offre un avantage considérable sur tout autre matériel en usage. Il n’est pas affecté
par '’humidité ou la transpiration, ne craque pas, ne renfle pas, ni ne se contracte.. Il est d’'une
couleur fixe par conséquent ne tache pas les bas les plus délicats. Kendex est un isolateur absolu,
étant un mauvais conducteur il tient les chaussures fraiches en été et chaudes en hiver. Kendex
élimine toute sensation désagréable, soit brfilure, échauffaison ou piqiire souvent causée par une
transpiration excessive ou I’emploi d’autres matiéres a premiéres. Il est flexible et se conforme
facilement a la forme du pied. Kendex soulage positivement les callosités du pied.

Rappelez-vous que :

“BON PIED DONNE BONNE FIGURE”

DEMANDEZ KENDEX

FEUTRE A LA PIECE  TALONNETTES
DOUBLURES POUR LANGUE

KENWORTHY BROTHERS OF CANADA LIMITED

ST-JEAN, P. Q.

Représenté par HORACEV D’ARTOIS, " 224 Rue Lemoine, MONTREAL, P. Q.

En écrivant aux annonoeurs, si vous mentionnez le "Pgi;\Cgunnt”. vous vous assurez un meilleur service.

—
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Ne Jetez Pas Votre Argent Par Les Fenétres!

{

Si vous n'étes pas décidé a publier des catalogues, des
c1rcu]mres, des dépliants qui soient bien rédigés, pré-
parés avec soin, imprimés avec art — gardez votre

argent dans votre poche.

Il vaut mieux ne rien publier du tout plutét que de
publler des imprimés mal rédigés, mal typographiés,
qui créent dans I'esprit de ceux qui les voient l'idée
que votre ‘maison est arnérée.

Si vous n'avez pas le temps de préparer vous-méme
des imprimés d'annonce qui soient dignes de votre

‘maison, jetez quelques notes sur un bout de papier et

envoyez-le nous — nous ferons le reste.

Les typographes-experts de notre atelier donneront au
texte que nous préparerons pour vous, une toxlette
typographique, qui attirera l'attention de ceux qui
verront vos imprimés et augmentera votre clientéle.

La Cie d'Imprimerie des Marchands,
Limitée
198 Rue Notre-Dame Est, - MONTREAL.

En &crivant aux annonceurs, si vous mentionnez le “Prix Courant”, vous vous assurez un meilleur service.
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QUALITE
'VARIETE
SERVICE

Lorsque vous employez le chevreau EVANS
vous faites.un pas certain dans la direction de la
bonne confection de chaussures.

Vous produisez une chaussure que son joli
fini rend remarquable — et dont I'aspect exté-
rieur s’allie a une durée appréciable.

Aujourd’hui que tout semble indiquer une
demande plus grande que jamais pour les chaus-
sures en chevreau, il est de premiere importance
d’apporter le soin le plus minutieux au choix de
votre chevreau. Le chevreau EVANS sera inévi-
tablement votre choix — parce qu’il représente
la qualité et la valeur a leur maximum.

John R. Evans Leather Co.,

LIMITED
214 rue Lemoine - - - MONTREAL

e ——

L

En écrivant aux annonceurs, si vous mentionnez le “Prix Courant”, vous vous assurez un meilleur service.
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, LISEZ ET
RELISEZ

FABRIQUE A VIAUVILLE, MONTREAL.

A TOUS NOS CLIENTS

Examinez votre stock et demandez nos prix. Nos lignes répondent a tous
vos désirs. La régularité dans la fabrication, la qualité maintenue
dans nos chaussures nous ont obtenu les résultats que vous connaissez.

DEMANDEZ LA CHAUSSURE DE FEMME, LA RENA.

La Compagnie de Chaussures LA RENA, Limitée

HARRY E. THOMPSON, gérant des ventes.

J. A. LEO LECLAIR, représentant pour le district de Montréal.

Salle d’Echantillons, Chambre 101, 153 rue Peel
coin des rues Peel et Ste-Catherine,
MONTREAL.

- Téléphone: Uptown 322

En écrivant aux annonceurs, si vous mentionnez le “Prix Courant”, vous vous assurez un meilleur service.
’
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HECTOR SHOE

Fabricant de “Roméos” et “Opéras” TURNS pour Hommes.
- Aussi souliers pour Femmes: Théo, Oxford, Pump et Colonial “TURNS”

Nos représentants sont actuellement sur la route avec une col-
lection compléte de nos modeles courants ainsi que de nos derniéres
nouveautés. Ne manquez pas de voir les articles qu'ils ont a vous
soumettre. Nous sommes persuadés que vous y trouverez ce que
vous avez besoin dans nos lignes a des prix défiant toute concurrence.

QUALITE SERVICE PRIX

Tels sont les trois points que vous pouvez étre assurés de trou-
= ver chez nous.

N'oubliez pas que les pmmeres commandes recues sont les
premiéres remplies.

HECTOR SHOE

S. DESROCHERS, Prop., JOS. METHOT, Surintendant

331 Rue Demontigny Est, - - - -  MONTREAL.
(Ancienne place de Tetrault Shoe.) Tél Est 6647.

R ‘
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pour aller sur n'importe
quelle -chaussure !

Un des. grands avantages de'mettre en stock les claques du "
Dominion Rubber System, consiste dans 1'assortiment complet de
Styles et de pointures pour aller sur n'importe quelle chaussure.
Les clagiies ‘du Dominion Rubber System sont faites—non pas pour
une seule province ou une seule contrée du pays—mais pour toute |
cité, ville, village et ferme du Canada, de I'Atlantique au Pacifique. L !
Aussi les détaillants peuvent-ils obtenir les claques du Dominion ﬂ
Rubber System pour aller exactement sur les chaussures portées par
chaque client, homme, femme et énfant.

La qualité est si excellente—la valeur en est si parfaite—que
les gens de toute classe réclament les claques du Dominion Rubber
System. Cette réputation de qualité et de service est un appoint
appréciable pour le détaillant. I

LES SUCCURSALES DE SERVICE DE LA

DOMINION RUBBER SYSTEM | |

SONT SITUEES A

L & ]
Hallfax, St. John, Québec, Montrécd, Ottawa, Toronto, Hamilton, Brantford, Kitchener, "I
London, North Bay, Fort Willlam, Winnipeg, Brandon, Regina, Saskatoon, |
Calgary, Lethbridge, Edmonton, Yancouver et Victoria.

Rn Gerivant aux annonceurs, i veus mentionnez le “Prix Courant”, vous vous assurez un melllour serviee.

Q
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‘Coup d'oeil sur le marché du cuir
et de la chaussure

Les conditions commerciales telles que notées dans
les domaines du détail, du gros et de la fabri-
cation. _ -

De toutes les parties du pays parviennent des rap-
ports qui sont, jusqu’d un certain point tout au moins,
vraiment encourageants. Le sentiment d’optimisme qui
a commencé & se manifester au début de ’année a aug-
menté au point que beaucoup d’autorités dans toutes les
branches du commerce se trouvent convaincues qu’une
amélioration permanente est en marche. Dans quelle
proportion faut-il attribuer ce sentiment d’optimisme 2
l'éveil ordinaire de Factivité du printemps, & la psycho-
logie ou & D'état d’esprit qui fait que “le désir est pére

~ de la pensée”? e temps seul nous le dira. Il n’en de-

-~y -

meure pas moins vrai, cependant, que la cessation pro-
longée des achats, jointe & leffort soutenu de se débar-
rasser des stocks de la part du commerce de détail a eu
pour effet de nettoyer les rayons de magasins de toutes
les sortes de marchandises, avec pour résultat le retour
des acheteurs sur le marché en nombre sans cesse crois-
sant. Il est exact de dire que leurs achats sont pour la
plupart réduits et répondant aux besoins immédiats, mais
on ne saurait en étonner car il ne saurait en étre autre-
ment dans les circonstances présentes. Les marchands
ont appris une lecon amére pendant I’année dernitre et
ils ne sont pas disposés de répéter l’expérience décevante
de 1920.

Des réductions continuent 4 étre enregistrées dans le
gros pour les commodités. Dans beaucoup de lignes ce-
pendant, on sent que le fond de la baisse a été atteint.
L’exception notable est pour les marchés du fer et de
Pacier. Comme ces métaux sont d’un caractére fonda-
mental on comprendra qu'aussi longtemps que leurs mar-
chés resteront stagnants, et qu’aussi longtemps qu’on
pourra s’attendre & des baisses dans leurs prix, on ne sau-
rait déclarer stable le marché général. .

Le commerce de détail de la chaussure.

11 est encourageant d’enfendxe dlre qu'en général les
atfaires des détaitlants de chaussures quant aux ventes et
au montent d’argent furent égeles sinon supérieures en

javnier et février & celles des mémes mois d’il y a un an.
Malheurcusement, cela ne peut s'appliquer aux profits.
A Dheure présente, cependant, la lutte commerciale ne se
fait pas autour de ce qu'on peut gagner, mais sur le moins
qu'on peut perdre. Une bonne demande est notée pour
ies lignes courantes & prix moyen. Les chaussures d’hom-
mes u prix élevés se vendent jusqu’d un certain point
dans les magasins des cités et dans certaines localités les
affaires sont bonnes dans les chaussures de haute (Luahté
pour femmes. Bien que nous soyions quelque peu en
retard sur nos voising les Américains dans l'offre des
nouveautés de printemps, il y a déjd des indications de
demande pour chaussures de femmes avec effets de cour-
rotes comme celles qui inondent les marchés américains.

Le commerce de gros et de manufacture,

Les johbers font rapport d’'un bon volume de com-
mandes d’assortiment dans les lignes courantes avec indi-
cation que les détaillants ne font que remplir leurs rayons
~ans se soucier de placer des commandes de quelque quan-
tité ou de se prémunir .pour les besoins futurs.

Les manufacturiers continuent, & peu d'exception
prés & ne faire marcher leurs usines qu’a temps limité.
Ceci d’applique particuliérement aux chaussures courantes
tant pour hommes que pour femmes. Il y a eu quelque
mouvement dans les modéles lourds réguliers. 10n note
plug d’activité dans les “turns” et “wolts” de Tantaisie
pour le orintemps. . Ces marchandises sont toutes ache-
tées pour livraison rapide, avec l’idée d’un écoulement
immédiat tant que tient la mode. Le sentiment qui do-
mine en ce moment parmi les manufacturiers comme

- parmi les détaillants est la prudence, particuliérement en

ce qui concerne les articles susoeptibles de se défraichir
ou de passer.

Les manufactuners envisagent une bonne  saison
lautomne et en établissant leurs échantillons ils geffor-
cent de oaIculler leurs prix de revient d’une maniére mo-
dérée d’wpné-s les marchés d’wu]ound’hm Quelques job-
bers et quelques détaillants importants ont déja été sur
le ‘marché ‘pour des marchand:ses d’automne, mais ces
{ransactions ont été trés modérées. '

H y a une différence notable dans la qualité et ie
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fini des chaussures fabriquées cette ennée en regard de
celles de ’an dernier. La chose est due entre autres: &
la plus grande facilité qu’il y a de se procurer les qua-
lités de stock désirées; & la plus grande efficacité de la
main d'oeuvre; et & la détermination des manufacturiers
d’obtenir des affaires sur une base de qualité contre le
prix alors que‘la concurrence est ei vive.

Les marchés du cuir.

Une inactivité générele prévaut dans le domaine du
cuir. Il est inévitable qu’il y ait quelques transactions,
particulilrement dans les meilleurcs qualités. I.es tan-
neurs ne soumettent pas de peaux au procédé. On entend
parler de peaux achetées pour emmagasinage, probable-
ment par ceux qui ont toutes facilités de les gander et
qui ont suffisamment de confiance dans le marché pour
acheter aux cours qu’ils considérent comme 1a limite de
baisse des prix. Les tanneure de chevreau ont été sur le
marché jusqu’da un certain point, car il y a une rareté
marquée de chevreau de haute qualitd. Les qualités moy-
ennes et inférieures cependant me peuvent g'écouler. En
général, il n’y a pas de marché du cuir et les prix qui sont
cotés dépendent largement des dispositions de l’acheteur
el du vendeur en présence.

Les marchés américains.

Ies conditions du commerce de détail continuent &
s'améliorer au point que les manufacturiers sont pressés
de remplir les commandes A livrer rapidement pour le
commerce de Pdques. Il y a un sentiment prononcé que
des affaires plus alertes se maintiendront pendant 1'6té.
La demande porte, en grande partie, pour des chaussures
basses et déjid I'opinion ee répand que la chaussure & tige
haute, en autant que le public américain est concerns, est
riorte. Le chomage récent a donné lieu 4 une rareté de
main-d’oeuvre particuliérement pour les travaux fins. Le
manque de mouvement caractérise encore les marchés des
peaux et cuirs & l’exception des chevreaux et suddes de
couleur de belle qualité parmi lesquels le gris et le brun
pré&dominent. On ¢’attend & ce quaprés la saison de
Piques une demande plus générale pour les articles cou-
rants provoque un réveil des dignes de chaussures.

1]

LES MANUFACTURIERS DE CHAUSSURES ET
LES “COPIES D’ORDRE”

A eon assemblée tenue 2 Montréal le 8 mams, aprés
avoir étudié la question de la nécessité d’un formule uni-
forme de copie d’ondre et aprés avoir longuement discuté
les suggestions présentées par I’Association des Manufac-
turiers de Chaussures de Montréal, I’ Association des Ma-
nufacturiers de Chaussures de Québec et 1’0Ontarmio Shoe
Manufacturers’ Association, le bureau de direction de 1’As-
sociation des Manufacturiers de Chaussures du Canada a
été unanime A demander a toug ler manufacturiers de
chaussures du Canada de bien vouloir se servir d’un tim-
bre en caoutchouc pour ajouter sur chacun de leurs blancs

de commande actuellement en usage, soit pour les jobbers,
soit pour les détaillants de chaussures, ce que suit:—
Sur acceptation par le vendeur cette comman-
de devient un contrat, et les marchandises se-
ront expédiées aux prix et conditions stipulés
sur cetbe copie d’ordre.

Considérant qu'il est d’importance capitale pour 1'in-
dustrip de la chauesure que tous les manufectuniers de
chaussures, qu’ils soient membres ou non de I’Association,
adoptent cette formule uniforme et la mettent immédiate-
ment en pratique, PAseociation des Manufacturiers de
Cheussures se fait un devoir d’envoyer gratuitement des
timbres ent caoutchouc libellés comme ci-dessus.

L’application uniforme de ce timbre rendra grand ser-
vice & I'industrie de la chaussure, et préviendra la répéti-
tion des abus qui se sont produits dang le passé relative-
ment aux ennulations de commmandes.

o
LA PRETENDUE GREVE DES ACHETEURS

Un important manufacturier de chaussures de haute
qualité pour damres qui vient de revenir d’un long voyage
o travers l'ouest ‘du Canada jusqu'au Pacifique aprés
avoir visité tous les principaux centres dit qu’il a remar-
qué que les stocks des détaillants sont légers et que tous
les magasina sont préts & acheter tout au moins en ce
qui a trait aux articles de belle qualité. Et il déclare
que si les marchands de chaussures ne sont pas déja sur
le marché pour regarnir leur stock général, il ne fait
ancun doute qu’ils devront le faire trés prochainement.

Quant aux racontars de “gréve des acheteurs” de la
part du public consommateur, ce manufacturier n’en
trouve pas d’évidence nulle part. Les détaillants de bonnes
chaussures avec lesquels # a été en rapport, n’ont pas,
dans Pensemble, de plaintes & faire en ce qui concerne
ies affaires qu’ils ont faites et ils semblent étre & présent
en bonne posture pour le commerce du printemps.

Ceci semble démontrer qu'il n'y a pas eu & propre-
ment parler de gréve répandue et continue d’acheteurs.
Il y a eu certainement une cessation temporaire de la
demande quand la taxe de luxe fut primitivement im-
posée, mais nous pensons que, mois pour mois, les chif-
ires de vente des marchands de chaussures de tout le
(Canada montrent que I’écoulement du stock en 1920 se
compare favorablement avec celui de 1919 encore qu’au
tlemeurant les affaires se eoient faites sur une base moins
profitable. Le public s’est montré nerveux et irritable et
il a2 demandé de plus bas prix, mais il ne s’est pas produit
de condition qu'on puisse judicieusement appeler “gréve
des acheteurs”. :

Magnifique place d¢ comimerce & vendre dans le
village de St-Gérard d’Yamaska,
Pour plus de détails, s’adresser 2
JOS-H. JOYAL,
St-Gérard d’Yamaska,
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NOTES SUR LES MODES DE CHAUSSURES.

I1 est intéressant de noter 'influence dey dessinateurs
parisiens pour la chaussure de ce cObé~ci de I'Atlantique.
A la convention de Milwaukee de 1'Association Nationale
des Détaillamts de Chaussures, la grande majorité des sty-
log suivaient nettement la tendance frangaise.

La chaussure francaise est bien faite, originale, evi-
gneusement travaillée ot refléte les camct(nshquce artis-
tiques de la race.

Nous ne pensons pag que nos formes subissent A
I'extréme, I'influence de celles des manufacturiers parisicne,
maig ’exemple de cey dernidres montrera plutét son effet
dang une attention plus spéeiale apportée aux détails, A
Pornementation bien appropriée et aux deesing qui g’har-
moniseront plus étroitement aux costumes et robes que
Dame Mode dicte & chaque changement de saison et en
toute occasion particulidre. Pour illustrer. cette tendance,
on peut souligner le fait qu’a la convention de Milwaukee,
il y avait en montre des chaussures en modéles travaillée
avec broderie de soixante points d’aiguilles au pouce. Des
motifs rapportés et des incrustations décorativeg en cuir
de couleurs contrastantes montrent aussi I'influence fran-
caise, et la boucle de harnais elleméme est sane nul doute
une idée importée, car ddg le début de la derniére eaison,
des boucles de ce genre, bien que pour la plupart d’une
facon plus légére et plus petite, étaient fort en évidence
dans la chaussure francaise.

Lo @développement de ceg lignes et Papplication de la
mode & la chaussure d’une fagon plus étroite entraineront
la confection de chaussures plus artistiqueg et plus coliteu-
ses que de coutume et, si leg Etate-Unis suivent ce mou-
vement, le Canada ne pourra faire autrement que d’emboi-
. ter le pas, si nos manufacturiers veulent conserver la clien-
téle de luxe de la chaussure de femme, car la femme suivra
infatigablement la mode, dfit-elle pour cela traverser la
frontidre.

Pour ce qui est de I'avenir immédiat, le soulier de
sport & double courroie et fermé d’une boucle semble devoir
remplacer le brogue oxford & lacets. I.es courroies bouton-
néeg avec talons bas e remarquent aussi beaucoup, ainsi
que les ercarpins & une ou deux fréles courroies. Dana le
cas de courroie unique, la courroid est souvent fendue. Les
“Colonials” avec grosse patte de fantaisie seront éga.lement
fort en vue selon-toute probabilité.

11 n’est pas sans intérét de noter que le gris semble
devoir étre une des couleurs principales de la garde-robe
de 1a mondaine pour le printemps et on en voit beauconp
parmi les nouveaux modéles des manufacturiers de chaus-
sures. Les bleus, leg bruns et les tans seront aussi populai-
res dang la toilette, et le marchand de chaussures devra
étre prét & rencontrer ¢ea nuances dans la chaussure fine.
Les effets de blanc et noir également paraissent étre en
grande faveur dans les nouveaux style; de chaussureg par-
ticuliérement dans le chevreau blanc et verni.

Pour ce qui est deg styles d’hommes, on déclare qu'il

y & une apportunité pour I'usage de nuances plus claires,
ce qui donnera deg chaussures vraiment élégantes. Appa-
ramment, lo sentiment est que les puances plus claires et
les noirs seront en faveur cette '-ills&jl et les cuirs & grains
et “boardad” iront en augmentant, tandis que la demande
pour le cordovan ira en décroigant, dit-on. Lo comité des
styles de la N. 8. R. A. demande que lo détaillant pousso
la vente des nouveaux modeles et dex nouvelles cambinni-
song de cuirg pour les chaussures de ville comme pour les
chaussuray de sport et qu’il coopére avee le manufacturier
pour développer le style individuel.

La tendance #'6earte deg bouts étroits et il y a toute
chance de voir le développement de formes nouvelles et
d'empeignes plus courtes.

o

IL N'Y A PAS DE RAISON D’HESITER A
PLACER SES COMMANDES

Noug conseillons & nos lecteurs de ne pas différer trop
longtemps leurs achats, ceci pour deux raisons: Il y a des
lignes régulitres et courantes qu’on peut acheter en toute
sbeurité suivant ce dont on a besoin et il ne fait pas de
doute qu'un détaillant peut acheter trés avantageusement
en ce moment; nous sommes dans un marché acheteur, et
'acheteur peut y faire de bonnes acquisitions. En second
lieu, nous craignons que le commerce de détail ne commette
Verreur de se porter & 'extrémité contraire de ce qu’il fit
au début de 1920. Il y a beaucoup de commergants qui
veulent attendre jusqw’au dernier moment s’attendant 4 des
prix plug bas et qui g'apercevront alors que le marché a
changé. Une précipitation &’ensuivra, un grand nombre de
marchands ee précipiteront ensemble sur le marché et les
prix rebondiront.

Nous ne prévoyons pas d’augmentation marquée et
permanente, maig il parait probable qu’il y aura véaction &
la suite des conditions des six ou huit derniers mois. II est

-vrai qu'il y a nombre d’acheteurs clairvoyants et expérimen-

tég qui prévoient un léger recul des prix entre Piques et
septembre. Cela se peut, c’est méme probable, mais nous
pouvons en méme temps renverser cette probabilité ei la ré-
duction actuelle de la production se prolonge longtemps.
Pour ce qui est des nouveautés, le dlient qui n’en &
pas fait déja ees provisions a peu de chance de se leg proou-
rer pendant que ce sont encore des nouveautés. Il y a bien
des marchandg qui font leur principal chiffre d’affaires sur

des lignes courantes mais qui ne négligent pas les nouvelles — -

chaussureg de fantaisie qui font l’objet d’une demande
active pendant la eaison de Piques.

Téléphone 6504

MARINE GROCERY

A. ST-MICHEL, Prop.
Epiceries, Viande, Glace.

56-57 Rue St-Patrick, -  Lachine Locks.
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LA DEMANDE EST LARGEMENT REGIE
PAR L’OFFRE

A D'approche de‘L Piques, le marchand de chaussures
clairvoyant a son stock de chaussures agrémenté de nou-
veautés, et c'est sur cette sorte d’articles qu’il compte lar-
gement pour attirer le commerce de Pdquer. Les nouveaux
styleg sont la vedette de sa vitrine et font I'objet de ses
arguments de vente dans seg annonces pendant octte sai-
son particulitre. Maig un avertissement! Beaucoup de dé-
taillants sont encore lourdement chargés de stock en chaus-
sures courantes, stock qui doit étre écoulé avant qu’ils puis-
sent rétablir leury affaires sur une base sire et normale.
Il st dangereux pour un marchand qui se trouve dans
cette position, de concentrer son attention sur un commer-
ca do chaussures de style. Si votre vitrine est pleine de
nouveautés et que cellesci soient mnies tout le temps en
évidence dang vos annonceg, vous attirerez naturellement
la clientéle pour leg chaussures de nouveauté, mais vous
n’attirerez pas la clientdle qui désire de la chaussure ré-
guliére. Cette dernidre passera devant votre vitrine, mais
ira faire ees achats ailleurs. Il y a, en ce moment, des dé-
taillants qui ont un stock de $50,000 et qui ne vendent
que d’un stock de $5,000. C’est 1d une condition déplora-
ble, et il est nécessaire d'y apporter des mesures radicales
pour y remédier. Certains marchands lisent qu’ils ne peu-
vent écouler leur stock régulier. La faute n’en incombe co-
pendant pas au public, maig bien au détaillant lui-méme
qui a stimulé le commerce des chaussures de nouveauté au
détriment de ses lignes courantes. Si vous voulez vendre
au public de la chaussure réguli¢re, vous devez lui mon-
trer des chaussures réguliéres, lui parler des chaussures ré-
gulieres et lui dire que vour pouvez li offrir des valeurs
sans &gales dans les lignes réguliéres.

Le marchand dont le stock est bas peut se permettre
de se livrer au jeu des “styles” pour ce qu’il vaut, mais
le détaillant dont le stock est chargé ne peut se permettre
pareille fantaisie sans prendre les plus grandes précautions
pour éviter de laisser dans 'ombre son commerce de chaue-
gures courantes. I.e marchand doit montrer les nouveautés
de la saicon pour &attirer le commerce de Piques, mais
ce serait une mauvaise politique de sa part que de faire
de telg étalages & Vexclusion de son stock régulier qu’il a
héite de liquider.

0

MERVEILLEUSE INVENTION DE LA “UNI-
VERSAL SHOE MACHINERY OF
CANADA LIMITED”

Notre représentant, 4 la suite d’une visite qu’il fai-
gait hier aux usines de ’Untversal Shoe Machinery of Ca-
nada Limited, située: au numéro 126 de la rue Queen, a
Montréal, fut agréablement suroris de la perfection de leur
nouvelle COUSEUSE, s'pémalement fabriquée pour la ré-
paration de la chaussure.
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Quand on se rappelle encore 'ancienne méthode de
procéder du vicux cordonnier de village, on ne peut gem-
pocher d’admirer le merveilleux esprit d'invention qui a
présidé A la fabrication de ces machines.

. Sang doute, comme le faisait remarquer le gérant M.
Cole, & notre représentant, on n’est pas parvenu au résul-
tat actuel en un seul jour. Cependant les progrde furent
rapides et aujourd’hui au moyen de ceg nouvelles couseu-
scs on peut mettre autant de perfoction dang la réparation
d'une chaussure que dane sa fabrication.

En outre, considérée au point de vue économique, la
nouvelle invention a fait un pas immenae dans la voie du
prognis.

Si Pon considére, en effet, qu'il s» dépense annuelle-
ment une somme de $400,000,000 en réparationg et que
la réparation d’une seule paire do chaussures colite en
moyenne $2.00, on peut voir immédiatement la quantité
énorme de chaussures qui sont répardes chaque année.

Or, on estime qu’avec ’ancienne méthode, un homme,
fut-il le plus habile au monde, met troig heures pour cou-
dre les semelles et poser les talons d’une chaussure; tan-
dis qu’au moyen de la nouvelle machine, il suffit de trem-
to secondes pour chaque semelle.

Ajoutong & la rapidité avec laquelle fonctionne cette
machine, le nombre plutot restreint d’ouvriers nécessaires
d cette industrie, et 'on aura une idée de ’économie qui
résulte de 'usage de la machine & réparer “Universal.”

D’aucuns pourront croire que le fonctionnement de
cette machine est plutdt difficile & comprendre. Cependant
on nous assure qu’il suffit de quelques semaines d’appren-
tissage que donne gratuitement un expert de la compagnie.
De sorte quel le jour n’est pas loin o0 Iindustrie de la ré-
paration de la chaussure faite selon les procédés les plus
modernes sera répandue un peu partout, méme dans nos
campagnes.

Ce qui doit surtout porter les cordonniers & se pro-
curer cette nouvelle invention, c’est qu’ils n’ont pag de
royauté & payer sur ces machines. Ils en sont les proprié-
taires dés qu’ils font leur premier versement.

De plus, elleg sont fabriquées entidrement au Canada,
par des ouvriers qui ont puisé leur expérience dans cette

industrie en Angleterre, aux Etats-Unig et au Canada.
Papler collant i Mouehes,

Ruban collant & Mouches, Cone Tanglefoot,
Poudre a Coquerelles et & Cafards. :

THEO=W, THUM Co MANUFACTURERS.
GRANDRAPIDS. MicH. WALKERVILLE,CANADA.

GLEFQ
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LA SITUATION QU’OCCUPENT LES JOBBERS
DANS LE COMMERCE DE LA CHAUSSURE

Service réel rendu au commerce. — Le colit de la
production réduit. — Modes déterminées, —
Marchandises expédiées.

L’autre jour nous limes une lettre venantd’un homme
du centre de 1'Ouest. 11 sollicitait une position dans une
manufacture de chaussures comme vendeur. Il désirait
vendre directement au commence de détail pour un manu-
facturier, parce que, disait-il, les jours des jobbers sont
comptés. Lorsque nous répétimes ces paroles i 'un des
plus grands opérateurs dans le commerce, il dit: “C'est un
fin matois; il doit 1'étre puisqu’il peut prévoir ce qui pour-
rait se passer plusicurs années aprés sa mort”

Sérieusement, toutefois, nous exammames de plus
o prés cette question. Noug trouvames que cet homme avait
été vendeur pour une trég petite maison de jobbers qui ne
s'occupait que de marchandises spéciales. Il avait été, & ce
qu'on noug & dit, congédié. Nous trouvimes aussi qu’un
manufacturier qui était tout aussi léger que le vendeur
qui avait écrit la lettre avait pris la chose & coeur.

Comme question de fait, le jobber est installé ici pour
de nombreuses années et pag un seul manufacturier ne de-
vrait étre assez peu clairvoyant pour croire autrement. Il
y a plusieurs raisons & 'appui de cette assertion. En pre-
mier liey, il y a le placement de milliers de dollars en
chaussures. Ce placement est pratiquement permanent.
Secondement, il y a les connections établies depuis des an-
nées, — des générations, — et ces connectiong sont aussi
solides que le roc. Troisiémement il y a le service inestima-
ble rendu & des milliers de petits marchands qui ne pour-
raient pas vivre si ce n’était pour le service de Faccom-
modation possibles seulement par le fonctionnement du
distributeur de chaussures au gros.

Cette derniére phase de notre commerce est possible-
ment la raison importante de la prospérité du commerce de
* jobber. Il y a plus de 11,000 magasins qui vendent des
chaussurgs au ‘Canada. Combien de ces magasins achétent
pour la peine directement des manufacturiers? Possible-
ment 6,000 ’entre eux achétent considérablement. Pomi-_
blement 8,000 achétent quelque peu. Mais nous dirons
qu’environ 907 de ceg magasins, & de fréquents intervalles
pendant I’année sont forcés de e’approvisionner des stocks
de marchandises générales vendueg mar le jobber de la ville
voisine. St ce service leur était refusé, ils perdraient des
ventes et des profits. S’il était supplanté par les stocks de
manufacture, ces stocks devraient ére placés dans des en-
droits commodes par tout le Canada & un prix au moins
égal & celui du service des jobbers au marchand.

Suivant le méme courant d’idée, nous trouvons que
les jobbers du ‘Canada ont porté des comptes courants s’éle-
vemt 3 des sommes considérables. Cette accommodation a
été donnée et sera donnée par le jobber tant qu’il fera des
affaires. Le manufacturier ne veut pes, nous en somines
convaincus, ajouter ce fardeau 4 ses tracas actuels. Il n’est

pas organisé pour s'en charger.

: En somme, le jobber fait plug que justifior sa raison

d’étre par les services qu'il rend avec son stock et avec son
argent. Las manufacturiers feront bien de considérer at-
tentivement ce point. llg ne veulent pas, nous en sommes
cortains, porter leurs stocks ou leur crédit par tout le
Canada.

Aujourd’hui, nos bons manufacturiers peuvent étre
un peu impatientds contre lo jobber. 1l n’a acheté que ce
dont il avait besoin. la réaction d’il y a deux ans, alors
que le marchand de gros achetait toutes, les chaussures
qu'll pouvait, est plutot pénible. Mais pourquoi blimer le
jobber? Noug sommes certains que le manufacturier veut
qu’il fasse des affaires sur une base solide. Aurait-il été
sage d'acheter librement pendant les derniers six mois?
Cela n'aurait 6t ni sage ni sir. Le manufacturier qui
se tournerait contre le jobber, ne justificrait pea le tan-
neur qui désirerait faire des chaussures parce qu'il ne
peut vendre son cuir. Nous sommes certains de cela. Et
nous sommes tout aussi certains que dans une gutre année,
les manufacturiers seront contents de voir les jobbers ve-
nir sur le marché acheter en lot de dix, vingt et trente
caisses.

La maison de chaussures qui est saine aujourd’hui
fera plus d’affaires que jamaig dans un an parce qu'elle
améliorera son service et réduira le colit de son exploita-
tion.

o

LES CHAUSSURES EXPORTEES DES
ETATS-UNIS

Les exportations de chaussureg des Etats-Unig en 1920
furent approximativement de 16,500,000 paires, comparéas
4 21,354,537 paires en 1919 et 13,197,020 en 1918.

Le prix moyen des chaussures d‘hommes exportées
était de $4.75 en novembre 1919; il subit une montée ir-
réguliére jusqu’d atteindre $5.83 en octobre 1920. Le prix
de novembre 1920 était de $5.39. Le prix moyen pour les
chaussures de femmes était de $3.60 en novembre 1919, de
$4.70 en juillet 1920 et il redescendait & $4.05 en novem-
bre 1920.

Cuba fut le plus gros client des Etate-Unis pour les

aussures. Le Japon vint au eecond rang comme acheteur

i;: chaussures d’hommes; le Mexique, les Indes Occiden-

taleg et ’Amérique latine sont aussi des marchés couverts
par les chaussure; américaines,

Le (Canada importe une quantité considérable de
chaussureg des Etats-Unis. Tl est intéressant de noter les
prix des chaussures importées ici et de les comparer avec
les prix que nous payons chez nous. ‘

Tél. Calumet 2064

'GEO. VINETTE

IMPORTATEUR.‘ET MARCHAND

Ferronnerie, Peinture, Tapikserie, Vaisselle, Matériaux
de, Construction de toutes sortes, etc.

3447 Rue St-Hubert, MONTREAL.
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L’ART DE LA VENTE

(Causerie de M. Peter Doig.)

Dans une causerie sur ’art de la vente faite la se-
maine passée devant la Montreal Publicity Association,
au cours du diner régulier tenu au Queen’s Hotel, M.
Peter Doig donna un résumé des points principaux A
considérer pour obtenir des résultats. La condition phy-
sique des vendeurs et leur apparence ainsi que leur con-
Jduite personnelle sont de premiére importance. Il est
essentiel que les vendeurs se fassent un devoir de e’en-
tretenir dans la meilleure condition de santé de fagon a
pouvoir rassembler tous les éléments de ressources néces-
#aires aujourd’hui pour créer et maintenir les marchés.
Par l'apparence et le maintien d’un vendeur, les dlients
eont justifiables de juger la maison dont il est le repré-
sentant.

Cultiver I'habitude de I’6conomie et maintenir une
certaine indépendance financiére sont des qualifications
requises du bon vendeur en ce sens qu’elles engendrent le
respect de eoi-méme et la confiance et placent le vendeur
sur pied d’égalité avec le client auquel il a affaire. A
ce propos, M. Doig produisait des chiffres qui montraient
qu'aux Etats-Unis 66 pour 100 des gens mouraient sans
laisser d’héritage et que pas plus de 25 pour 100 qui
restaient accumulaient plus de $1,300 par téte. Quatre-
vingt-dix-sept pour cent des hommes atteignant I’dge de
65 ans dit M. Doig sont jusqu’ad un certain point dépen-
dants de leurs parents ou d’autres personnes pour leur
existence.

Traitant direotement de l’art de la vente, l'orateur
appuya sur la nécessité de cultiver I’indulgence et la pa-
tience dans les relations avec les clients difficiles; il pré-
-onise le développement graduel d'intimité étroite depuis
‘e premier contact et se montre en faveur d’appels ami-
caux entre les saisons de fagon & ce que les rapports so-
ciaux puissent créer des conditions d'un bénéfice mutuel.

Les maisons commerciales devraient se faire une régle
spéciale que leurs représentants fassent une étude soi-
gneuse des lignes qu’ils vendent et elles devraient prendre
toutes les mesures pour asurer leur loyauté. Il vaut
mieux, dit-il, envoyer sur la route un “novice” plutot
qu’un homme d’expérience avec des “procédés croches”.

]
La Liberty Tire & Rubber Co., Montréal, a pris des

lettres' pabtentes d’incorporation, avec un capital-actions
autorizé de $500,000.

Propriété a vendre a Victoriaville, comprenant
un magasin de 52 pieds de long, avec logement au-
dessus, le tout est moderne, et situé sur la rue com-
merciale. Excellent poste d’affaires.

S’adresser & Boite Postal 40,
Victoriaville,

DANS LE MONDE DE LA CHAUSSURE

Nous avons appris avee regret le récent décds de feu
Nap. Rousseau, de la firme T. Rousscau & Fils, marchands
de chaussures, Montréal.

L] L ] *

La Gossclin Shoe Co., TAd, de Québec, est en liquida-
tion.

L . *

‘The Canadian Stitchdown Co., manufacture de chaus-
surey, & 6té enregistrée par MM. Jean Royer, Denis Piette
ot Jas. Tabrett, Montréal,

L * ]

M. J. F. Lacroix, marchand de chaussures & Hull,
Qué. a eu son stock endommagé récemment par Peau ct
la fumée.

The Bleury Shoe Market, Montréal, o 6té enregistré
par M. Isaac Schwartz.

Y
[ ] ] ]

M. Geo. A. Devarennes, marchand de chaussures, Qué-
bac, & offert un arrangement & ses créancjers.

M. B. Silverman, marchand de chaussures, Montréal,
a fait un arrangement avec ses créanciers & 25 centg dans
la piastre.
e o o
Le Major John Harris, gérant de la Nugget Polish
Oo., Limited, a été élu président de ’Association Cana-
dienne des Manufacturiers Anglais.

M. L. E. Robin, de Robin Bros, manufacturiers de
formes, Montréal, vient de partir en Floride. M. Robin
espére étre de retour dans un mois.

L/usine de M. Armand Bastien, de Loretteville, Qué,,
a ét8 récemment brllée, mais depuir, la firme Sest établie
dang son ancienne usine et la production continue comme
d’habitude. '

s % @

M. Geo. E. Fortain, de Montréal, qui' autrefois repré-
sentait la Hartt Shoe Co., et le Domin‘on Rubber System,
est en charge & présent, des intérits de (Geo. Boulter, de
Toronto, pour Montréal. La maison Boulter développe ses
affaires 4 Montréal et dans les Cantons de I’Est, ou elle
a Pagence pour la John McPherson Co., et aussi pour les

produits Maltese Cross.
. % =

La Star Shoe Co., Ltd, Montréal, a fait une liquida-
tion volontaire. Le passif est, dit-on, de plus de $300,000.
* % =%

La Brockton Shoe Co., Ltd, rue Ste-Catherine Ouest,
Montréal, annonce une vente “d’abandon d’affaires” par
suite de expiration de eon bail.
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L’INDUSTRIE DES CAOUTCHOUCS

Assemblée annuelle de I’Association Canadienne a
Montréal. — Toutes les branches de I'industrie
représentées. — Merveilleux développement de
Pindustrie du caoutchouc au Canada,

D

La' premi¢re assemblée annuelle de ceux qui sont en-
gagés dang l'industrie canadienne des caoutchoucs & eu lieu
a I'Hoétel Windsor, lundi, le 15 février. I/assemblée em-
brassait tous les départements de U'industrie, leg articles
méeaniques, les pneus, les chaussurey spéciales en caout~
chouc et des discussions intéressantes ont eu licu sur des
sujets pratiques se rapportant aux diverses sections de ce
qui est devenu une des principales entrepriees commer-
ciales du Canada.

Dans la soirée eut lieu un banquet au Windsor auquel
prirent part environ deux cents membres. Les principaux
orateurs annoncés étaient Uhon. Hugh Guthrie, ministre de
la milice, I'honorable Walter Mitchell, trésorier de la pro-
vince de Québec, mais ce dernier fut retenu & Québec par
ses devoirs législatifs. L’assemblée a été présidée par le
président C. H. Carlisle, de Toronto, (Goodyear Tire
and Rubber Co., of Canada, Limited). A ses c6tég se trou-
vai¢nt ’honorable Hugh Guthrie, C.R., M.P.; le Révé-
rend G. R. Allan, d’Outremont; John Western. Toronto;
A. L. Viles, A. D. Thornton, C. N. Candee, de Toronto;
F. B. Partridge, W. H. Miner, V. Van der Linde, C. B.
Seger, président de la United States Consolidated Rubber
Co., H. E. Sawyer, de New-York, et Arthur B. Hannay,
gérant et secrétaire.

Grand développement.

Aprés avoir souhaité la bienvenue aux hétes améri-
cains, le président, M. Carlisle, présenta quelques chiffres
qui indiquent le développement et 1%état actuel de I'indus-
trie du caoutchouc en ce pays. La croissance de cette in-
dustrie pendant la dernidre décade a été consistante, con-
servatrice et copendant rapide. La vente totale des pneus
en 1910 gélevant & un peu plus d'un million de dollars
en avait atteint $31,000,000. Dang la méme période, la
vente des articdles mécaniques en caoutchouc a augmenté
en volume de $1,700,000 & $6,000,000 et celle des chans-
sures, de $1,800,000 & $17,000,000. Pour &tre concret, I'in-
dustrie du caoutchouc &’est développée pendant neuf ans,
de $4,600,000 & plus de $56,000,000 et le commerce d’ex-
portation, de $113,000 & $8,000,000. Le nombre des em-
plovés a augmenté de moins de 1,500 & 13,000 et les pla-
cements de $4.500,000 & 867,500,000 avec immeubles éva-
lués & $21,000,000. En 1919, Pindustrie du cacutchoue a
nayé en douane et en impdts plug de deux millions de dol-
lars et en salaires le montant de $13,000,000. “Le Caneda
occupe une place importante parmi les nations dw monde
dans la manufacture du caoutchouc”, & dit le président.

Le président exprima ensuite ees regrets que Vindus-
trie en 1919 avait dft payer $700,000 en change. Le eeul

rem&de est de corriger la balance ce qui veut dire que le
citoyen canadien doit dépenser ses dollars au Canada et
que le Canada doit s’outiller de manidre & devenir un vif
compétiteur et un vendeur sur leg marchés étrangem.

Contre la fixation des prix.

Ceux qui ne connaissaient pas I’ Association Canadien-
ne du caoutchoue, auraient pu penser que ¢’était une onga-
nisation fixant les prix et réglant le commerce d’une ma-
niére égoiete, mais, a fait observer le président, 'organisa-
tion n'a rien & faire avec la fixation des prix ou la rigle-
mentation du commerce. Son but est do pousser Pindus-
trio du caoutchouc au Canada & ses dernidres limites, d’6-
tablir I’économie, d’améliorer los produits, de donner une
meilleure distribution, de rendre les produits uniformes
lorsque cela est poseible et d’atteindre la plus grande ef-
ficacité.

Etablir ce commerce sur de telleg bases, c’était ou-
vrir une avenue aux capitalistes canadiens. Il & amené
ensemble toutes les branches de 1’industrie du caoutchouc
et plusieurg industries s’y Tattachant. Pour maintenir I’in-
dustrie canadienne 4 son maximum au pays et & ’étranger,
Pappui du peuple canadien et du gouvernement étaient
nécessaires ot cet appui lui fut généreusement donné.

“Si nous étions un pendant la guerre, nous devrions
¢tre un en fait de commerce, @ continué le président. Si
nous pouvions faire connaitre au peuple le montant épar-
gné aux acheteurs canadiens d’articleg en caoutchoue, com-
paré au montant qu’ils devraient payer pour des articles
importés, il verrait la sagesse qu’il y a d’avoiir un tarif,
non eeulement pour le revenu, mais pour la protection.
Ce que le manufacturier canadien devrait désirer cest un
marché canadien pour leg produits canadiens et je suis d’o-
pinion que le manufacturier est assez juste pour voir & ce
que le gouvernement sauvegarde le peuple de telle manid-
re qu'aucun manufacturier ne puisse extorquer des profits
excessifs 4 cause de la protection qui lui est accordée.”

0
LES MANUFACTURIERS DE CAOUTCHOUC A
LA RECHERCHE DU CLIENT

Dans leur effort & stimuler le commerce des chaus-
sures en caoutchouc dans les districts éloignés, certains
manufacturiers de caoutchouc des Etats-Unis et du Canada
projettent une vaste campagne de publicité directe au con-
sommatenr.

Dans Jeg journaux commerciaux et par corresponidance,
leur camipagne s’adressera d’abord au manchand pendant la
gaicon de vente, le printemps. Lorsque la Wdistribution sera
asurée et que les marchandises seront en stock, les manu-
facturiers se proposent d’atteindre le consommateur par
les journaux de ferme et les hebdomadaires régionaux,
tout en lui indiquant ol il peut acheter les marchandises
annoncées. :

De; méthodes de ce genre ont produit de bons résul-
tats dans d’autred lignes, il y a donc toutes raisons d’espé-
rer une augmentation deg ventes des chaussures en caout-
chouc comme résultat ide cetbe campagne.
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LA SAISON NOUVELLE DANS LES
CAOUTCHOUCS

Les manufacturiers de chaussures en caoutchouc ont
publié leurs mouvelles listes de prix et les représentants
sont & présent en route avec les échantillons de la nouvelle
saison. Les prix ont été revisés en baisme dans presque
toutes les lignes, ces réductions variant de cinq 4 vingt-
cinq pour cent suivant la eorte de marchandise.

On note la plus forte différence dans les lignes ol le
drap et autres tissus sont employés. Dans les lignes les
plus légires, il n’y & pas beaucoup de différence dana les
prix, ’argument étant qu’il n’y entre que peu de caount-
choue véritable et que la différence dans le cofit du caout-
chouc brut aujourd’hui et il y a un an ne motive pas
heaucoup de changement. Dans les articles plus lourds,
ct spécialement ceux dans lesquels les doublures et autres
tissus sont employés, les réductions dans les prix de re-
vient ont été faites I’an passé..

Il 0’y a pas de changements dans les termes: cing
peur cent sont alloués pour les commandes faites de bonne
heure et les prix sont garantis jusqu’au 30 movembre 1921.

Les stocks de détail sont bien épurés car il n'y a pas
cu beaucoup de commandes d’assortiment et bien que
quelques-unes des lignes les plus lourdes aient & &tre li-
quidées, on peut dire que la voie est libre pour les affaires
de la nouvelle saison.

[a douceur de ’hiver a eu mour effet de restreindre
:c commerce des caoutchoucs, mais comme les détaillants
ont pressé les ventes et ont été réservés dans les achats les
marchandises qui restent en magasin ne doivent pas étre
bien fortes.

Les opinions sont partagées sur les nouvelles listes
de prix.  Les détaillants sont dégus de voir que les ré-
ductions ne sont pas plus grandes, sans prendre considé-
ration des coiits de manufacture, car ils arguent que le
public continue & demander des prix plus bas.

Les manufacturiers prétendent que les articles en
cioutchoue n’ont jamais augmenté de prix en proportion
aes chaussures en cuir et autres commodités. L'augmen-
tation maximum fut de 60% et dans quelques lignes de
“0%. Bien que les matiéres premicéres aient baissé de
prix, la main d’oeuvre ext encore chére et les frais géné-
raux sont accentués par des conditions de production peu
satisfaisantes. Pour ces raisons, ils disent que les réduc-
tions de prix faites sont tout ce qu'on peut espérer. Ils
mettent de 'avant aussi la grosse différence dans la facon
et le fini qui sont demandés aujourd’hui en regard des
tvpes grossiers vendus a4 prix similaires il y a un an.

Reste & savoir quel poids auront ces arguments parmi
les détaillants. La tendance est de réserver tout juge-
ment sur les chaussures en caoutchoue, comme cela a été
fait pour les chaussures en cuir, jusqu’d ce que les con-
ditions générales soient plus stables, tout en admettant
quil faudra des caoutchoues tant qu’on portera des chaus-
sures et qu'ils pourront étre produits plus économique-
ment quand les manufacturiers élaboreront un program-
me qui n’implique pas des opérations & temps supplémen-
taire et que le risque sera divisé entre eux et leurs clients.

_circuler en ouvrant la tige et en évitant les obstacles avec

POUR RAFRAICHIR UNE TIGE GLACEE
FROISSEE

Les tiges en peau glacée, celle des bottes pour femme
tout particuli¢rement, subiseent dang les diverses manipula-
tions auxquelleg elles sont eoumises, depuis la coupe jus-
qu’au moment ol la chaussure terminée arrive A la livrai-
son, un froissement qui en diminue sensiblement Vaspect.
Elles sont chiffonnées, forment de nombreux petits plis qui
enldvent de leur fraicheur. Le chevreau surtout plus que
toutes autres peaux subit ce désagrément.

I1 faut donc, avant que la cliente en prenne posses-
sion, redonner aux chaussures une partie du glagage qu’elles
ont perdu.

Nous avons vu reglacer des tiges de bottes froissées g
aide d’une couche de vernis que l'on passait aa pinceau,
c’est 14 un procédé déplorable que nous ne saurions recom-
mander, gi la tige ainsi traitée reprend alors meilleure
mine, il n’en est pas moins certain que les multiples petits
plis qui 8’y sont formés n’ont pas disparu, qu’ils existent
toujours sous la couche glacée et qu’ils reparaitront dés
les premiéres fois que la chaussure aura été portée.

Le seul moyen que nous préconiserons pour donner a
une tige froissée le cachet du neuf c’est le repassage au
fer chaud. Mais il faut que ce travail se fass: avec mé-
thode, car des accidents sont & redouter. Le fer, la “mail-
loche” ou Vespéce, doit étre chauffé a point, car les brfl-
lures de la peau sont & redouter et cet accident se produit
assez gouvent. Lorsqu’il est apparent on en est bier. entendn
iprévenu, mais parfois la britlure n’a pas été assez profonde
pour avoir laissé de trace, ce qui n’empéche pas que le mal
existe et il ge révéle au bout d’un court usage. Le fer doit
donc étre chaud & point et pour g’en assurer, I'ouvrier n’a
qu’a le poser sur une feunille de papier de soie 1égére, si J
celui-ci marque la pression le fer est trop chaud et il faut
le refroidir avant de g’en servir.

Etant & point on le passe sur la tige qui, au préala-
ble, aura été étendue sur une planche bien unie, on le fait
circuler plusieurs fois sous une pression donnée par la main
et quand le glacage est revenu on le rend plus intense en
se servant de la chiffe & cire. Ce dernier travail se fait &
froid, car contrairement & ce qui se passe parfois on ne
doit pas étendre la cire avec lefer chaud, 1a cire dans ce
cas pénétre dans la peau en couche non uniforme qui mar-
bre la tige et ne lui donne qu’un brillant factice. Pour les
bottes & fermeture lacée, le lissage se fait plus facilement
et plus uniformément qu’aux bottes & boutons, car ces der-
niers génent la marche du fer,on peut cependant le faire

la ipointe du fer.

‘Ces conseils sont pour le travail au cousu-main, car
dans les fabriques on ee sert d’une machine spéciale qui
donne les meilleurs régultats,
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L’EXPORTATION DES CHAUSSURES ET PEAUX
DU CANADA

—_—

En 1919, M. F. W. Knowlton, expert en la mati¢re et
directeur de la United Shoe Machinery Company of Ca-
nada, estimait que la production quottidienne d’ane manu-
facture de chaussurez au Canada était approximativement
do 500 paires, la moyenne de la production quotidienne
totale &tant un peu au-dessus de 70,000 paires. Ces chif-
fres étant établis sur 250 jours ouvrables.

Ceg chiffres ont ét¢ donnés en un temps o la produc-
tion avait atteint son summum et ils représentent par
oonséquent la limite de la production cangdienne.

Pendant les douze mois prenant fin en mars 1920,
le Canada exporta aux Etats-Unis une valeur de $350,874
de chaussures. Pendant les périodes respectives de 1917-
18 et 1918-19 ces exportations étaient évaludes A $347,971
et $400,641.

Ces chiffres démontrent que, méme s'il est vrai que
les importations des chaussures des ‘Etats-Unis aw Canada
pour un mois seulement sont égales aux exportations de
chaussureg du Canada aux Etats-Unis pendant une année
entiére (en mars 1920 les exportations de chaussures des
Etats-Unis au Canada s'élevaient 3 $318,504) il faut ad-
mettre qu’un certain genre de chaussures faites au Ca-
nada trouve un marché ouvert aux Etats-Unis et ec main-
tient avec succés malgré la concurrence, les frais de trans
port et les droits d’entrée. Il est vrai que le taux du change
est en faveur des marchands canadiens.

Les manufacturiers canadiens vendent en particulier
aux Etats-Unis les chaussures pour le jeu de hockey. I’in-
térét pour ce sport gagne du terrain aux Etats-Unis et il
y a ]a une opportunité pour la production canadienne.

Les exportations de chaussures du Canada au Royau-
me-Uni ont augmenté considérablement pendant les six
années, de 1912 a 1918. En 1912-13 ces exportationg ne
s'élevaient qu'a $2,412 tandis qu'en 1918-19 elles s’éle-
vaient & $495,977.

Un autre pays important pour I'importation des chaus-
sureg du Canada, est la France, qui, en 1912-13 n’impor-
tait de nous que pour $3,124 de chaussures et en recevaiit
pour $156,201 en 1918-19. Pour Pannée finissant le 31
mars 1920, les exportations au Royaume-Uni ~’élevaient

a $2,754,076 et celles & la France, & $1,553,504. Il est .

difficile de penser que le Canada puisse maintenir ce chif-
fre d’exportation, car dans les conditions normales, il ne
saurait faire face A la concurrence britannique.. En ce qui
concerne les autres pays, le Canada a fait et continue A
faire de bonnes affaires avec les Antilles et aver les colo-
nies frangaises du golfe du St-Laurent. De petites affaires
sont aussi traitées avec la Chine et avec la Neuvelle-Zélan-
de. Pour ce qui est deg exportations canadiennes de peaux
aux Btats-Unis, elles sont d’importance minime & pré-
sent, bien qu’ayant été assez considérables pendant la
guerre, :

LA VILLE DE QUEBEC, BERCEAU DE
L’INDUSTRIE DU CUIR ET DE LA
CHAUSSURE AU CANADA

Il y a deux cent cinquante anx, il y avait dane la ville
de Qudbec, la capitale de la Colonie de Ja Nouvelle France,
uno douzaine de cordonniers fournissant los chaussureg A
toute la province. Aujourd*hui il y existe 30 établissements
avee un capital de $4,000,000, employant A peu pris 2,000
hommes auxquels il est distribué $1,500.000, ot qui assu-
rent une production annuelle de $8,000,000.

Avant 1867, on ne connaissit que les chaussures fai-
tes & la main. Clest cette année-ln que la maison Bresse
et Coté ouvrit une petite manufacture A la cbte d’Abraham,
emproyant des marhines & clouer. Cette raison sociale ne
dura que quelques mois, M. Bresse continuant pour son
propre compte, pendant que M. Coté allait & St-Hyacinthe
pour organiser Ia maison J. ot M. Cété qui existe encore
aujourd’hui et qui est trds connue du monde de la chaus-
sure, Une autre des premiéreg maisong de fabrication de la
chaussure fut celle de J. & J. Woodley, qui commenca sos
affaires rue Joachim. Parmi leg autres pionniers de Vindus-
trie de la chaussure notons: Paul Couture ot la maison Bi-
net et Laroche qui s’ouvrit en 1869. Puig viennent &’ins-
crire les noms de Ritchic (1877) et Marsh (1880). Dans
les premiéres années. M. Rit-hie était associé avee la mai-
son Woodley, tandis que M. Marsh travaillait avee la mai-
son Polley. 1n hon nombre de maisong nouvelles firent
leur apparition de 1880 & 1890, entre autreg celles de O.
Goulet; Luc Routier; The J. M. Stobo Co., Ttd; Gale
Bros; et A. E. Marois, Ttd.

11y a, & présent, & Québee 30 manufactures de chaus-
sures, y compris celles qui fabriquent le: mocassins et les
chaussures indiennes. Ta plus grande partie de cette in-
dustrie se concentre dans le quartier dont la rue St-Va-
lier est le pivot.

o

IMPERMEABILISA'I‘ION‘ DES CHAUSSURES

Pour imperméabiliser les chaussures d’une fagon par-
faite faire fondre dans un pot de terre vernissé une quan-
tité suffisante de bon goudron, ajoutez-y un peu de gomme
élastique, coupée en lames trds minces, qu'on a préalable-
ment fait ramollir au dessus de la vapeur d’eau.

Bien mélanger ces deux produits, puis passez cette
composition tiéde avec un pinceau sur la trépointe et la
semelle en tenant la chaussure prés du feu.

On enduit d’abord la couture, en ayant soin de laisser
un petit espace non recouvert le long du bhord, puis on
enduit la surface jusqu’a ce que la couche ait acquis assez
d’épaisseur. Laissez sécher.

Absolument imperméable, la chaussure conserve sa
propriété.
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DES FONCTIONS D'UN CONTREMAITRE
DANS UNE FABRIQUE DE CHAUSSURES

Ce n’est pas une mince responsabilité qu’a le contre-
maitre, dans une fabrique de chaussures, il est la cheville
ouvriére de l'entreprise qui lui est confiée, le garant de
Vordre dans les services qui lui sont dévolus, le respon-
sable dans la bonne exécution de la production.

On comprend pourquoi les chefs d’entreprise y re-
gardent & deux fois avant de faire un choix lorsqu’ils ont
3 confier leurs intéréts & un homme duquel dépend le
wuceds de leur maison.

Un bon contremaitre doit avoir comme principales
qualités la sobriété et V’exactitude. Il doit étre le pre-
mier et le dernier & l'atelier. Il évitera les longues con-
versations avec le personnel, le temps perdu par l'un et
par l'autre étant précieux. La familiarité doit rester a
la porte de l'usine, ceci pour éviter une différence de trai-
tement entre les ouvriers, ce qui améne des jalousies et
des récriminations.

Un contre-maitre doit donner l’exemple et ne pas
famer ni boire dans les ateliers. Il doit étre juste, avoir
avec chaque ouvrier ou ouvriére la méme tenue, la méme
tquité. Ses ordres doivent étre donnés avec discerne-
ment, avec courtoisie, jamais avec mépris, On se fait
respecter quand on respecte ceux que l'on dirige. Un
trop grand laisser-aller enléve de autorité,

La surveillance est la principale fonction du contre-
maitre, celleci doit s'exercer sans arrét sur tous les ser-
vices. Sa responsabilité est engagée dans les moindres
détails de la fabrication, soucieux des intéréts qu’il a &
défendre il doit, et souvent, examiner les machines, voir
si leur fonctionnement est régulier, si chaque pidce est
hien & sa place, si une vis manque, si elle est faussée ou
cassée, il doit immédiatement la faire remplacer, souvent
une machine marche mal par la faute d’une vis que l'on
nura retardé de changer. Les machines doivent toujours
¢tre en état de bonne marche, on doit en huiler les mou-
vements et les points de friction. L'huile a le désagré-
ment de tacher lorsqu'elle tombe sur une tige de couleur
¢t méme sur les semelles, on doit ajouter des protecteurs
aux machines pour parer & ces inconvénients. La loi
oblige le propriétaire d’une fabrique & masquer les engre-
nages pour éviter les accidents. L’intérét du patron doit
Pinciter & protéger sa marchandise lorsqu’elle peut &tre
détériorée par des jets de gouttes d’huile ou de toute autre
matiére grasse.

Un morceau de métal ou d’étoffe empéchera I’huile
de maculer le travail et les vétements.

Le contremaitre a sa responsabilité, lorsque ouvrage
est taché par les gouttelettes d’huile lancées par une ma-
chine, elle disparait quand malgré son ordre, ou son avis,
on n'a pas pris les précautions nécessaires.

Pour éviter les pertes de temps chaque opérateur de-
vrait avoir sa burette d’huile bien placée, & la portée de

ea main de méme que les clefs et le tourne-vis. On perd
un temps précieux quand il faut se mettre & la recherche
de ses outils, Chaque déplacement compte, dans la vie
ouvriére, et souvent ce déplacement améne des conversa-
tions qui abrégent les heures de production. Un fabri-
cant qui fait 'économie d’achat des accessoires perd en
rendement dix fois la valeur de ceux-ci.

La surveillance du contremaitre doit ainsi que nous
I'avons dit, s’exercer sur tous les services, il ne doit pas
comme on dit, craindre de mettre la main A la pite, c’est
dire qu’il doit avoir des connaissances suffisantes pour
opérer eur les machines placées sous ses ordres, pour trou-
ver immédiatement la cause d’un mauvais fonctionne-
ment; son oeil exercé doit s'arréter partout, ] surtout
ou une anomalie se produit.

La bonne volonté, le dévouement des ouvriers placés
sous ses ordres lui facilitera la tiche.

I1 suivra avec intérét les diverses phases de fabrica-

tion, aidera de ses conseils, de fagon & maintenir le tra- @

vail dans une bonne voie. :

Il devra exiger que rien ne traine dans les ateliers,
que chaque chose soit placée & des endroits déterminés
surtout que la marchandise confiée aux différents servi-
ces soit employée de la fagon la plus judicieuse.

La propreté est une qualité qu’il ne faut pas négliger
dans les ateliers.

On ne doit pas laisser & 1'abandon une machine mo-
mentanément arrétée, elle s'encrasse, se détériore; on doit
I'entretenir comme celles en fonction. Du reste toutes
les machines doivent étre nettoyées et huilées.

Autrefois, alors que les heures de présence n’étaient
pas aussi limitées que maintenant, on avait I’habitude,
dans certaines usines, de procéder au nettoiement des ma-
vhines le dimanche matin, aujourd’hui cette opération se
fait plutdt le samedi aprés-midi. Pendant la période de
non activité c’est-d-dire du samedi midi au lundi matin,
les courroies sont enlevées des transmissions et mises au
repos. Ce repos est nécessaire, il est utile, comme aux
machines qu’elles actionnent et qui gagnent & ne pas &tre
toujours en mouvement.

Telles sont, résumées, les principales fonctions d’un
contremaitre dans une fabrique de chaussures.

(Le Franc-Parleur).

o

Etudiez les temps et soyez préparés & agir prompte-
ment.. Ayez D’esprit ouvert. Ne soyez pas embarrassé par
des idées précongues. Décidez de ce que vous allez faire et
agissez ensuite promptement. L’homme qui a un jugement
sain et qui agit avant ses compétiteurs est celui qui réussit.
Les marchands prévoyants qui ont vu venir la baisse des
prix et qui ont commencé au commencement de 1920 & 1é-
duire Jeurs inventaires, ne perdront pas autant d’argent que
ces) marchandg qui ont joué aux gros prix tant que le flé-
chissement ne 6’est pas produit et qui ont 6té sunpris avec
de gros stocks.

5
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LETTRES D’'UN COMMERCANT EN
CHAUSSURE

Comment on devient un marchand de chaussures.

On ne fait pas toujours sa destinée et le hasard de la
naissance exerce souvent sur l’avenir de chacun' de nous
une influence prépondérante.

A Vdge de travailler, quelques-uns d’entre nous ont été
placés chez un marchand de chaussures et sont devenus
commis, puis vendeurs. Par vendeur, j’entends que l’on
¢changea alors la blouse du manutentionnaire contre la ja-
quette de vendeur. Avec un peu de verve — naturelle ou
acquise — il est & ce moment aisé de faire valoir et de
vendre une marchandise qui vous est expédiée de quelque
@abrique. Plus tard, on devient gérant; on administre une
maison ; on surveille la réception, les ventes, la caisse; on
fait les étalages soi-méme parce que 'on a acquis du gofit.

L’établissement dans le magasin de chaussures.

Mais on ne reste pag toujours gérant pour le compte
des autres. Un jour vient ol l'on ressent le besoin de s%-
tablir pour son propre compte. On achéte un petit fond, le
plus souvent en province, et ainsi devient-on marchand de
chaussures.

Mais du marchand de chaussures Pon n’en a que le
titre puisqu’on ignore la partie la plus difficle de ce com-
merce: l'achat, d’aprés les besoins de la clientéle que Uon
désire servir et s’attacher.

Car il ¢agit plus, maintenant, d’acheter que de ven-
dre.

Pour vendre, en effet, il se peut que vous rencontriez
aussi ’employé qui saura parfaitement faire valoir la mar-
chandise que vous lui fournirez.

r Mais il faut que vous lui fournissiez, & ce vendeur, des
articles que demande la clientéle qui vous entoure, aux
points de vue qualité, forme, prix. -

(C’est alors qu’on s’apergoit qu’il ne suffit plus de con-
naitre 1’adresse de ’organe de distribution, c’est-3-dire de
la maison de gros qui alimentait la société dont on était
le gérant, dispensant ainsi de prévoir & l’achat.

Il faut apprendre quels sont les différents genres de
fabrication qui se font et se documenter & fond eur la forme,
le chaussant, les matiéres et les prix.

Pour cela, du courage, de la persévérance et beau-
coup de travail eont nécessaires. Quelques visites faites
chez des fournisseurs amis permettnt de voir fonctionner
Ioutillage. On apprend aussi comment, sur les peausseries,
doivent ee couper les différentes pidces de la tige, pour
faire un assemblage judicieux.

Peu A peu, avec de la pratique, on arrive & reconnaltre
si une chaussure chaussera bien ou mal. On eait les dé-
fauts ou qualités du cousu Goodyear comparé au cousw
Blake et en quoi consiste le cousu chausson; comment et

pourquoi on fait du cousu mixte ayant ’apparence, mais
pas les qualités, du cousu Goodyear. . .

Une fois ces notions acquises, alors on peut essayer
de juger, par comparaison, de la valeur des différentes
productions qui vous sont soumises et acheter chez le fa-
bricant dont les articles répondent le mieux aux désirs
de votre clientéle.

Quand vous aurez trouvé tous les modeles classiques
qui plaisent et établi ainsi une solide clientdle dans ce
genre, alors vous pourrez songer & eatisfaire au caprice de
tous et vendre des articles fantaisie.

Mais — je le dis par expérience — la clientdle ache-
tant l'article fantaisie n’a pas la fidélité et la stabilité de
celle qui achéte le classique et bien que la vente des arti-
cles de luxe eoit rémunératrice, ce n’est pas sur son exclu-
sivité qu’il faut baser son avenir.

Nécessité de s’adresser toujours au méme
fournisseur

Pour parvenir & bien monter un rayon il est néces-
saire de 6’assurer un producteur capable de fournir tout
un groupe d’articles et non pas rechercher un modéle dans
une fabrique, un sutre dans une seconde, et ainsi de
suite.

Il faut g’assurer le meilleur spécialiste pour homme,
le meilleur epécialiste pour dame, le meilleur spécialiste
pour enfant et fillette, le meilleur spécialiste enfin pour
les pantoufles de feutre.

Cette méthode de présenter un ensemble d’articles
bien chaussants qui rendent la vente plus facile, permet
de eatisfaire an golit du client, parce que l'on est sir de
ls pointure. Rien, n’est plus difficile en effet que de ven-
dre des productions diverses n’ayant aucun rapport entre
les pointures, lorsque par exemple le 5 du fabricant X,
chausse plus petit que le 415 de Y.

Les marchande de chaussureg connaissent donc deux
méthodes de vente.

1° S’occuper seulement d’effectuer une vente et d’en
toucher le montant ;

2° Se préoccuper avant tout de donner au client l'ar-
ticle que V’on sait lui convenir parfaitement, ce qui est la
seule maniére de e’assurer ga fidélité.

Des deux méthodes, il est absolument évident que
geule la premiére permet de faire prospérer la maison que
Pon dirige.

La meilleure méthode de vente doit se résumer par
cette simple formule: Science et (Conscience.

(Le Magasin de Chaussures.)

o

Le premier usage que l'on devrait faire du surplus
dan; les affaires devrait étre pour les sans-bravail. Je veux
dire que lorsqu'arrivent les temps dure aprés plusieurs an-
nées de proepérith, la; salaires deg employés ne devraient
pas 8tre réduits simplement parce qu'ile sont impuissants
d arréter les temps durs,
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NOTRE SERVICE D’INFORMATION

(Lemieux, Ont.) -

Seriez-vous assez bon de me donner 'adresse dune
manufacture ol je pourrais acheter des fournitures pour
¢roies,.—A. AL D.

Réponse—Jos Fortier Ltée, 210 Rue Notre-Dame 0.,
Montréal; Librairie Beauchemin Ltée, 79 Rue St-Jac-
ques, Montréal; Granger fréres, 43 Rue Notre-Dame
Ouest, Montréal.

(Chicoutimi, P. Q.)

Seriez-vous assez bon de nous dire ol nous pourrions
adchieter de la musique en feunilles directement c. a. d. pour
¢jargner ’entremetteur—G. & G.

Réponse—I.e Passe-Temps, 16 Rue Craig Est, Mont-
réal.

(Ville Baie St-Paul, P. Q.)

Auriez-vous la bonté de me donner les adresses ou
je pourrais avoir la laine en branche au prix de 18 & 256
lavée, tel qu’annoncé dans votre journal en date du 28
février—P. G. & F.

Réponse—W. Bushenhaum, 225 Rue Wellington,
Montréal.
¢ * =

(L’Annonciation, P. Q.)

Vous m’obligeriez en me donnant I’adresse d’'une ma-
nufacture ol je pourrais me procurer des divanettes avec
bourrure en cuir.—C. D. ;

Réponse—Victoriaville Furniture Co., Victoriaville;
Canada Furniture Mfrs Ltd, 364, Rue Université, Mont-
réal; Parlor Furniture Mfrs Ltd, 5e Avenue, Pointe-aux-
Trembles.

s & @
(Montmagny, P. Q.)

Pourriez-vous me donner par la voie de votre jour-
nal Padresse de la personne qui construit les canots de lac
appelés communément “Verchéres” ?—

Réponse—La chaloupe “Verchéres” est manufacturée
2 Verchéres par J. O. Desmarais, dont les bureaux et
entrepdts se trouvent & Montréal au No 3267 de la rue
Berri. Téléphone, Calumet 2167.

* & =

(Scott Station, P. Q.)

. Dans une compagnie, faut-il simplement la majorité
des votes ou les 2/3 pour retirer un directeur?—P. F.
& B.

Réponse—La majorité en conditions normales, sauf
dans le cas ol il existe un réglement particulier.
1ité signifie majorité des actionnaires présents, & condi-
tion que leur nombre suffise pour établir un quorum.

) possédent les capitaines d’industrie de nos jours, est un

E.B. — 77

Majo- -

(Sh&bx:ooke, P. Q.

Seriez-vous assez bon'de nous donner quelques adres.
fes oll nous pourrions nous procurer & Montréal le fro.
mage Roquefort, Camembert, Limbourg.—H. & F.

Réponse—Gunn, Langlois & Cie Ltée, 105 Rue St.
Paul Est, Montréal.

0
APHORISMES, PHILOSOPHIE, CONSEILS

Au Moyen-Age, il existait un systdme d’apprentissage
qui valait mieux que tout ce que nous avons. Les appren-
tis signaient un contrat qui les obligenient & travailler pour
leurs patrons pendant une période déterminée. Les patron,
¢taient aussi obligés de prendre soin de leurs apprentis. De
cette fagon, de grandg artisans furent formés et leur con-
naisance de leur métier et les travaux qu’ils ont accom-
ﬁiz n'ont pas ¢té égalée de nos jours. Nos industries ne
eront jamaiy stabilisées dang les conditione actuelles, ol
les employés sont engagés et congédiés, conditions qui per-
mettent aussi aux employé; de quitter le travail et de so
mettre en gréve. Dang ceg conditions, il n’y a pas de res-
ponsabilité de la part de 'employé et pas d’obligation de
la part du patron. Le seul moyen de faire réussir des hom-
mes dans Pexploitation d’une affaire, c’es$ que tous se met-
tent en dette ensemble, de sorte qu’ils seront foro& de
se tenir unis ou d’aller gans argent. Dans de telle; circons-
tances, alors que les chefs de I'entreprise eont liés ensem-
ble, ils doivent travailler dans intérét de V’entreprise et
alors ily a de 'harmonie. Le seul moyen d’obtenir de
Pharmonie chez les employés consiste dans quelque syste-
me de contrat, en vertu duquel employé sera certain da-
voir du travail pendant un long intervalle de tempe et le
patron certain d’avoir les services de ses employés; il
pourra alors consacrer le temps et l'attention 1écessaires
pour les éduquer en affaires. Le temps viendra ol nous
aurons des cours industrielles qui régleront promptement
ct justement les différents entre patrong et employés. Je
suis d’opinion que le pouvoir d’engager et de congédier que

pouvoir trop grand pour &tre lais:é entre les mains-d’hom-
mes ordinaires. I devrait y avoir des freins et des limites
a cefte puissance. Supposons que tous les établissements,
grands et petits, devraient engager leurs employés pour
un an. Combien ces établissement; prendraient de précau-
tions et examineraient led reconds de chaque homme ! Com-
bien 'employé, d’autré part, serait soigneux de ne faire
que de bons records, sachant que son passé sera scruté
lorsqu’il cherchera une autre position. Nous avons ét€ en-
titrement trop négligents dans toutes ces matidres et a
Pavenir, si nous devons avoir un développement et un pro-
grés réel de Pindustrie, et la paix sociale, on devra donner
plus de considération des deux cotés & ces problémes, Je
suis d’avis que dans ces choses, Perreur pése également sur
le patron et sur Pemployé. Ile ne sont pas plus A blaimer

R e

(a suivre d la page 38)"
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Les commandes d'urgence pour Paques

Pendant ces deux derniéres semaines, les marchands
de gros et les manufacturiers ont été assaillis de commanides
d’urgence pour le commerce de Piques. 11 fallait &'y atten-
dre aprés l'accalmie de achat qui, depuis &ix mois, a
été la caractéristique de la situation commerciale.

Imbus de I'idée de baisse des prix, beaucoup de mar-
chands s sont ebstenus d’acheter, préférant manquer des
affaires plutot que de risquer ’achat & un prix qui le len-
demain pouvait manquer une baisse sensible.

Les conseils donnés sagement de g’en tenir & une poli-
tique d’achat modéré ont été interprétés trap souvent par
une pratique d’abstention radicale dans les achats et ’on
en est arrivé & une situation essez incohérente attribuable
& Pextrémisme dans la modération.

~ Cette maniére de faire, toute regrettable qu’elle soit,
a eu du moins pour effet de contribuer & débarrasser le
détaillant d’une partie de eon stock encombrant, datant
de loin et payé cher, et que le public était bien obligé d’ac-
cepter puirqu’on ne lui offrait rien d’autre, a part de trés
rares exceptions.

A Theure actuelle, ces stocks défraichis imposés de-
puis plus de six mois au consommateur et liquidée sous
les formules habituelles de “vente d’occasion”, “vente de
rajustement”, etc., sont en partie écoulés et ont laissé la

place libre & Yemtmagasimage de nouwveaun stock, malgré la

répugnance de certains détaillants & reprendre I’habitude
réguliére d’achat et leur crainte de s’aventurer dans des
cotations, réduites eans doute, mais toutes remplies encore
d’incertitude. T1 est donc incontestable que le marchand-

détaillant -épuisé par le long jeine d’achat qu’il #est
imposé ressent le besoin d’alimenter son magasin amaigri
de stock et de lui donner une autre apparence que celle
d’une boutique désaffectée, aspect navrant qui menace bien
des magasins en ce moment.

Et puis, dicons-le nettement, le vieux stock a fait
son temps, il est & présent comme un invalide qui a fait
ea part au feu de la vente, mais qui ne peut plus grand
chose pour attirer la clientéle et la satisfaire. Il faut du
sang nouveau dans D'étalage, il faut de la vie nouvelle
dane les rayong et sur les comptoirs, il faut une atmos-
phére qui sente moins la manchandise renfermée et pous-
siéreuse, le temps d’acheter est arrivé.

C’est cet état d’esprit qui régne & 'heure actuelle dans
le commerce de détail, c’est cette nécessité pressante qui
8’y fait reseentir impérieusement, non pas depuis long-
temspe, mais depuis quelques jours seulement, car les mar-
chands ont caché la situation délabrée de leurs stockg au-
tant qu’ils I'ont pu, ils ont fait la gréve de I’achat, tant
qw’ile n’en ont pag eu des désagréments trop cuisants, mais
c’est 1a fin de leur abstinence, il ont tenu tant qu’ils ont
pu devant 'avenir indéeis, ils ont soif de conditiong nor-
males, ile veulent reprendre le cours des choses comme
autrefois, ils sont lag de dissimuler leurs besoins, ils vont
recommencer & donner des commandes et & en accepter
les livraisons avec joie. Ouf! Quel eoulagement!

Déja les manufacturiers et marchands de gros ont été
les premiers bénéficiaires de ce revirement. L’approche de
la saison de Piques en a été le signal. Les commandes ont

TABAC s , A

A CHIQUER




84 LE PRIX COURANT, vendredi 18 mars 1921

afflué dans le gros et & la fabrique ces jours derniers, A
tel point qu’elles n’ont pu toutes étre livrées. Oui, aussi
étrange que cela puisse paraitre, les producteurs sont A
court de marchandiscs dang bien des cas, car le commerce
les avait déshabitués de ces demantles soudaines d’approvi-
sionnement. Mais avec un peu de bonne volonté, de part
et d’autre, avec un peu de franche coopération, leg choses
e remettront vite d’aplomb. Que les marchands donnent
leurs commandes 8'ils ne veulent pas étre prig au dépour-
vu quand le temps de la vente sera venu et les manufac-
turiers feront tout en leur pouvoir pour répondre & leurs
hesoing et satisfaire aux nécessités de la eituation nouvel-
le créée par le retour & des conditions plus normales et &
une activité commerciale dont tout le monde se réjouira.

0

EXPANSION CONSIDERABLE DES EXPORTA-
TIONS DE PRODUITS ALIMENTAIRES

Le commerce d’exportation du (anada en produits ali-
mentaires ¢’est développé concidérablement dans ces dix
derniéres années. A part de la demande anormale des pro-
duits alimentaires de Grande Bretagne et de: pays euro-
péens pendant la période de guerre, en comparant les an-
nées 1910 et 1920, cette derniére montre une augmenta-
tion formidable sur la premiére. T’an dernier, la demande
d’exportation de marchandises ne fut par, au demeurant,
aussi anormale que pendant leg mois de guerre et alors que
le Canada avait des milliery de ses hommes outre-mer.

Les manufacturiers canadiens sont dans le marché d’ex-
portation pour y rester, et ils n’ont cure d’abandonner ce
commerce. Le; produits alimentaires manufacturés au Ca-
nada sont maintenant établig dane les marchés anglais et
ouropéens, et leur réputation est devenue cuffissmment po-
pulaire pour garantir une demande croisante.

Les comparaisons de chiffres pour la période finissant
~ en décembre 1910, avee la méme période de 1920 sont in-
téressantes, la: augmentations étant dans presque chaque
cas, de plusieurs fois plus fortez. Le lait et la créme conden-
séd et en boites, par exemple, furent dans cette période de
1920 Vobjet d’exportations sg’élevant A $6,997.697 contre
£395,551 dang la période correspondante de 1910. Le com-
merce du Canada sou: ce rapport, comme le prouvent les
chiffres, a augmenté considérablement, développant des af-
faires qui, il v a dix ans, n’en étaient qu'a leur enfance.
Les pommes du Canada ont toujours été en grande demande
dans les Vienx Pays et la grosse récolte de pommes du Do-
minion l'an dernier a eu pour ré:ultat une augmentation
des envois, les chiffres pour la période de neuf mois g’éle-
vant & $4,742,189 contre $1,113,008 pour les mmes mois
de 1910. Plus d’un million de dollars de pommes siches
furent ausri expédiés du pays I’an dernier, le total exact
étant de $1,5631,892 contre $125,521 en 1910. Nous.avons

exporté deg baies de toutes espéces pour un montant de
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$371,884, 'an dernier, contre .$92,821 en 1910. Les mon-
tants comparatifs pour le; fruits en boites en en conserves
en 1920 et 1910 sont respectivement $607,447 et $179,-
769 ce qui représente une augmentation considérable au
crédit de I'an dernier.

Une trés forte augmentation a:t montrée dans les chif-
fres de la farine, le commerce d'exportation de ce produit
do premiére nécessité étant plus que quetre fois ce qu'il
était pendant la période correspondante de 1910. Ay de-
meurant, on sait en général que la demande pour la farine
outre-mer pendant la guerre fut excessive, mais cette de-
mande anormale s'est affaiblie I'an dernier et maintenant
le blé gexporte & l'exclusion de la farine. En dépit de ce
fait, cependant, ’an dernier, dans les neuf mois finissant
en décembre, le Canada a exporté de la farine de blé pour
un montant de $46,111,590, en comparaison de $10,170,-
120 en 1910. Par contre, il semble que les céréales dites
manufacturées avaient un plue fort marché en 1910 qu’en
1920, le total dans la premiére période mentionnée gélevant
a $1,302,874 comparés & $632,948 en 1920. Le: pommes
de terre enregistrent de fortes commandes d’exportation du
Canada, le total pour les neuf mois en question ¢élevant
4 $8,851,086. En 1910, le total pour la méme période était
dde $556,722. Le: légumes en conserves ne s’exportérent pas
en grose quantité pendant 'an dernier, le montant étant
de $348,407, contre $28,016 en 1910.

Dans les marchés & provisions deg Vieux Pays, les .

produits du Canada ont une réputation enviable. Le fro-
mage prend la premiére place avec un total de $33,707,317
pour les neuf moi: de I’an dernier. contre $19,186,399 en
1910. En second lieu vient le bacon et le jambon, avec une
exportation de $23.319,104 en 1920, comparés & $5,658 -
869 en 1910. Nous avons exporté respectivement en 1920
et 1910 idu beurre pour un montant de $4,491,055 contre
$685,458 ; des oeufs pour $3,670,643 contre $23,613; du
raindoux pour $358,262 contre $24,577; du boeuf pour
$7.196,208, contre $77,694 et du miel pour $7,733 contre
$862. ¢

Les exportations totales de poisson dans les neuf mois
en question de 1920, se sont élevées a 826,689,711, contre
$12,136,339 pendant la méme période de 1910.

Deux “commoadités” en fait de produits alimentairee
qui n’étaient pag exportées du Canada en 1910 et qui 'an
dernier et pendant les années de guerre trouvérent un trés
gro; débouché de Pautre c6té de I’Atlantique, cont le ma-
caroni et la conficerie. Le macaroni, le spaghetti et le ver-
micelle n’étaient guére manufacturés de ce cité-ci de
’Atlantique avant la guerre. Les exportations en 1920,
pour neuf mois, s*élevérent & $180,703. Les exportations
de confiseries pendant cette méme période g’élevérent a $1,-
“120,T17. Les. exportations de sucre du Canada s’élevérent
penlant la période de neuf mois de 1920, & $11.809,753,
alors que pendant la méme période de 1910, elles n’étaient
que de $48,243.

™
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Le sentiment de confiance grandit

Les conditions des affaires montrent une améliora-
tion et le changement d’attitude des hommes
d’affaires et des financiers est significatif. La
période de panique est passée, Revue mensuelle
des affaires et des conditions du commerce de
détail.

Il peut étre difficile pour qui que ce eoit, dam le
moment, d’indiquer définitivement et directement une con-
dition de temps et de dire ici, ou & cause de cela, s les
conditions généraleg des affaires ont commencé & g’amélio-
rer. Il y a peu de conditions sur lesquelles on peut &ap-
puyer pour préager I’avenir. Cependant il n’y a aucun
doute que les conditione se sont améliorées. Celd est dé-
montré par un sentiment grandissant de confiance dans
toutes les classes d’hommes d’affaires, par mille et un fac-
teuny de moindre importance dont chacun a ea part dans
Paccomplissement de cette amédioration.

Mais plus important que ces changements actuel; dans
les conditions, tout encourageants qu’ils soient, est ce chan-
gement idattitude dans les affaires des commercant; et
des financiers. Avant le commencement de V’année, il y
avait une tendance prononcée & envisager les choses en
noir. Ce point de vue a son effet psychologique sur le
commerce et la finance en accentuant les conditions mémes
qui Pont amené. Heureusement nous avons traversé notre
période de panique et nous envisageons l’'avenir avec gaité
et optimisme. On parle moins maintenant de la gréve des
acheteumy, parce que la méyenne des marchands a trouvé
que Facheteur n’est certainement pas en gréve pourvu
qu'il puisse acheter & des prix raisonnables.

Renouveau dans le csmmerce.

Ie premier mois de ’année a vu un renouveau dans
le: affaires causé sans doute par d’énergiques méthodes
de vente, mais qui n’ont pas donué de gros profits aux
marchands. D’un autre coté, toutefois, il a é&& démontré
qu’il existe une puissance substantielle d’achat. Cest ce
qui doit encourager les marchands. Ces derniers ont de
plus réduit leurs stocks, de sorte qu’ils ont de l’argent
au lieu de marchandiscs et ils sont einsi rendue plus prés
des conditions normales d’achats et de ventes.

Comme question de fait, le marchand~détaillant, en
dépit de tout cé qu’on peut dire de la gréve des acheteurs,
est dan: une position comparativement heureuse. Prenons
par exemple, les commercants de vétements qui ont sowf-
fert peut-étre autant que les autre; de la crise. Pendant
le mois dernier, ils ont accepté leurs pertes et ils ont
fait un effort sérieux pour se débarrasser de leurs stocks.
Quelques-uns ont vendu leurs marchandises au-dessous du
prix cofitant, au prix cofitant ou ont fait un Mger profit.
d’autres ont eu A accepter des pertey et probablement au-

cun des marchands n’a fait des affaires profitables. Mais,
au moins, ils ont traversé le danger qu'il y avait d’avoir
de gro; stocks en main pendant que le marché était & la
baisse. Ils sont maintenant préts a parler affaires pour
Favenir. Il y aura quelques changements dans ce com-
merce, parce que le marchand-détaillant vient de recovoir
une legon de sagesee qui lui a appris & ne gander qu'un
stock raisonnable. Il ne commettra pa; de longtemps 1'er-
reur de trop sapprovisionner. Au licu de faire de grosses
commande; en masse, il fera scs affaires par série de deux
ou trois commandes d’assortiment. Ces commandes ne se-
ront pa; encourageantes pour le manufacturier, mais - ce
dernier sera content de voir revenir I'achetour & quelques
conditions que ce soit. Un ¢oté intéressant de la situation
se trouve dans le fait qu'un des plus grands établissoments
de détail du Canada a récemment fait sa commande d’ha-
bits pour le printemps, lorsque, dans les conditions norma-
la:, celd aurait 6té de 1histoire ancienne; dans les con-
ditions ordinaires, on aurait parlé du commerce d’automne.
Les affaires reprennent et il est probable que la période de
baisse est terminée.

Le commerce de quincaillerie est bon.

Il est douteux que le commerce de quincaillerie ait
souffert autant que les autres commerces, 11 est vrai que
le prix éevé de la construction a diminué dans une cer-
taine mesure le montant du commerce, mais il n’y a cer-
tainement pas eu une baisse awsi considérable des prix
que dans les autres industries, parce qu’il y a eu peu d’ap-
préhension d’une baisse du marché. Cette appréhension
peut &tre implicitement comprise dang la tranquillité ac-
tuelle du marché de Pacier, mais on peut & peine conce-
voir que le commerce de quincaillerie ait fermé les yeux
sur ce qui arrivait dans des genres de commerce analogues.
En vérité, nous savons qu’il y a tendance générale & pré-
venir de telles conditions.

Un commergant d’une ville de grandeur moyenne rap-
porte que son commerce de décembre montre une augmen-
tation de 30 pour cent sur celui4de année dernire et que
certainement il n’y avait pa; de gréve d’acheteurs, en
autant que son commerce était concerné. Nous croyons que
d’est 14 & peu prés une condition générale, spécialement
dans leg petites localités. Le commerce de Pépicerie et les
branches de commerce semblables, sont prospéres. Les
marchands de gros parlent d’un généreux commerce de fin
d’année et disent que les affaires ont été bonne; pendant
les premiers mois de 'année courante. Les vendeurs de
marchandises spéciale; rapportent dans bien des cas le
meilleur mois de leur histoire, Le commerce a été obtenu &
un prix garanti. C’est peut étre un genre de commerce
plus ou moin: spéculatif, mais il démontre que c’est la
crainte de la baisse des prix qui retarde les affaires, et
non impuisrance d’achat.
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Tous les commerces de détail sont tranquilles

Le chef d’une importante maison qui fabrique des
Gquipements pour les épiceries et les magasing de vivres,
rapporte que son commerce pendant le mois de janvier a
établi un nouveau record. 1’6quipement que cette maison
fabrique se vend dang bien des cas cing, six, et sept cents
dollars. Ce n’est pas pendant les tempe durs qu'un marchand
naturellement coneervateur, et les épiciers et lee mar-
chandy de vivres sont généralement de cette catégorie, fera
do telles dépenses pour un équipement. La seule conclusion

d Jaquelle on doit en venir, c’est qu’il y & de V'argent. De -

plus le; versements eont promptement payés.

Il est vrai que le commerce de chaussures, de meubles,
de boie, d’acier et quelques autres commerces restent tris
tranquilles; cette tranquillité étant causée par lattente
d'autres baieses dang ces commerces.

On rapporte en méme temps une amélioration dans le
commence d’automobiles et tout promet une amélioration
marquée dans la construction au printemps. Les rapports
des différents architectes, entrepreneurs-constructeurs et
maisons d’approvisionnement indiquent qu’il y & un vif
intérét dans la construction du printemps et en admettant
qu'une baisse des matériaux de construction se produiee, il
est probable que industrie de la construction g’améliorera.
Il n’y a qu'une difficulté, celle d’obtenir des emfprunts
pour construire. La: compagnies financiéres envisagent ac-
tuellement cette difficulté, et on espére qu’avant que la
saison de construction &’ouvre, il s¢ produira une détente
dans la situation financiére.

Quant & la question du crédit, elle a fait pendant toun-
te la période de dépression le gujet de félicitations. Il y a
quelques années des conditionn semblables, auraient empor-
té les petits commercants. Maintenant, ces conditions 'ont
fait réfléchir sérieusement, Pont progablement fait rajus-
ter con commerce, ’ont probablement fait réduire ses pro-
fite, mais il est encore en affaires et il rencontre ses obli-
gations, d’apra: les déclarations des marchands de gros, de
facon trés prompte.

Situation saine.

_ Mais dans cette situation c’est probablement le mar-
chand de gros et le manufacturier qui ant été les plus at-
teints et, cependant, eux aussi sont dans ume position rai-
ne. L’une des banquer canadiennes a un fonctionnaire dont
le devoir est d’étudier la situation des maisone de com-
merce que la banque croit en mauvaise posture, On pour-
rait croire A en juger par la situdtion, que ce moneieur est
trés occupé. Comme question de fait, il dit qu’il n’a ja-
mais eu i peu & faire. Tl ¥ a une raicon pour cela aussi.
et cette raison vient de 1’abus des impéte sur les profitr.
C’est contraire 3 la tendance dex hommes d’affaires de
payer au gouvernement une partie de leurs profits, de sor-
te qu’ile ont adopté un systéme de canceHation ct de réer-
ves:; ils ont €liminé les compte: incertains et ont rejeté
tout ce qui pourrait devenir un danger dans des temps plus
durs. Tout cela était parfeitement justifipble, wnnis sans
cette taxe, il est douteux que ce travail eut été accompli et

fes marchands de gro; et les manufacturiers ne ecraient
pas dans une situation anssi saine qu’ils le sont aujourd’hui.
Des changements s’opérent.

Mais il y a des changements qui e’opirent ectuelle-
ment et qui, bien que indirectement compris dans ce que
nous avons dit plug haut, ont leurs effets sur ces condi-
tions. Probablement la plus imyportante de ces conditions
est 1a question de la main d’oeuvre. Laffaire la plus «i-
guificative de (a situation actuelle est le rajustement des
ealaires qui ¢’accomplit partout, Les rapports de maisons
faisant le rajusterment des salaires de leur; employés se
rencontrent presque dang chaque numéro de la prerse quo-
tidienne. Oe n’est pas pour que le manufacturier puisse
profiter davantage, mais c’est afin que ses dépenses soient
réduites pour que ses produits puissent se vendre. L'ouvrier
commence & se rendre compte qu’il est mieux de rencon-
trer le manufacturier & mi-chemin en fait Je rajustement
do salaired que de lo forcer & fermer son établiscement.

Dang certains cas, la fermeture des établissements a
amené cetbe manidre plus saine de penser. Les fabricants
d’habits, fes manufacturey de coton, les aciéries, les indus-
tries de la construction ont tous ébé affectés par ces réduc-
tions de salaires. L'ouvrier verrait probablement plus tot
la néeessité de la baisse des salaires si d’autreg agences
du commerce étaient plus promptes & réagir par le stimu-
lant de la baisee des prix. Le prix cofitant de quarante ar-
ticles de premiére néceseité a baia¥ de vingt-cing pour cent
au gros pendant le mois, mais le marchand détaiflant a
6té tros lent A accorder cette baisse au consommateur. Il
ne faut donc pas e’étonner alore si ouvrier est porté &
envisager la baigwe de son salaire avec soupgon. Cette baisse
gen vient toutefois et elle sera dans une certaine mesure
reponsable de ’amélioration des affaires. Sir Joseph Fla-
velle, parlant des conditions actuelles & 1'assemblée annuelle
de la National Trust Company, fait Vintéreswante remar-
que suivante :—

“T] est significatif dans les conditions actuelles que,
pendant que les aciéries sont eang commandes suffisantes
pour les tenir occupées, que les moulins & seie demandent
des acheteurs pour leurs produits, que les moulins & planer
ne fonctionnent qu’en partie, que les briqueteries sont pra-
tiquement au repoe, que les, manufactures de ciment ne
donnent qu’une partie de leur rendement, que les fonderies
sollicitent avidement des commandes, des milliers dhom-
mes cont sant travail et cependant on demande partout des
maisons, Ces manufactures ferméa; ou ne fonctionnant
quen martie, produisant- des matériaux de construction et
ces hommes cherchant du travail, apprendront que la co-
la coopération de tous fles facteurs de la production aura
de: prix qui seront dans les limites des ressources de ceux
qui les occuperont.”

1e commerce est tramquille parce que les prix ont
augmenté A’une fagon déraisonnable. T reprendra lorsque
otpémfﬁon est: nécessaire gi on doit construire des maison: A
amené la; prix plus préd de Pétat normal et il y a des preu-
vea journalidres que le commerce du Canada progresse

dans cette direction.
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L4 demande pour les articles de qualité
est une véritable économie

Les épiciers prétendent qu’aujourd’hui les gens
achétent plus que jamais des marchandises de
la meilleure qualité, — La qualité est de plus
grande importance que le prix.

Les rapports qui nous viennent des épicierg en détml :

des différentes régions de la province nous montrent qu’il
v a une grande demande de la part des dlients pour les mar-
chandises de qualité, et c’est 1 un bon signe de la condi-
tion saine des affaires. Un épicier nous disait aujourd’hui
que leg gens recherchent plus que jamais la qualité dans
leurs produits alimentaires et ne demandent pas mieux que

payer le prix pour lobtenir. Il ajoutait que, bien
qu’il puisse en paraitre, c’est dans la plupart de; cas une
véritable économie, économie dont Iépicier sest fait I’avo-
cat, proclamant que c’était ce qui était le meilleur qui
était le meilleur marché, Tes marchands de comestibles di-
«ent que cela a beaucoup contribué a faciliter les achatg de
I'épicier et a contribué & le soulager d’une part de sa res-
ponyabilité d’acheteur.

Comme preuve de ce qui est dit ci-dessus, un épicier
de Montréal nous repportait le fait suivant: Un peu avant
la guerre nous avions donné une commande d’un petit en-
vol d’une ligne nouvelle de marchandises qui bien qu’elle
fit de haute qualité, semblait étre cofitewse en comparaison
des prix de la méme ligng préparée par un autre manufac-
turier. Nous nous étions rendu compte alors que nous pre-
niong une grosse chance, mais c’était une nouvelle marque
sur le marché et nous avions décidé d’en faire lexpérience.
I'envoi des marchandises fut retardé pendhnt quelque
tempa par suite de la déclaration de guerre et plusieurs
klOiS g’écoulérent pendant lesquels nous essayames d’annu-
I or la commande, craignant les temps de dépression*par les-
quels nous passions. Nous n’y réussmes pae cependant et
les marchandises furent livrées. Elles furent placée: sur nos
rayons. D’abord les clients se récriérent sur les prix de-
manidés, maig aprés quelques argumentetions, il: accorde-
rent un essai aux marchandise: sur le mérite de leur qua-
lité. Aujourd’hui, bien que les mémes marchandises soient
e cinquante pour cent plus chéres, nous ne pouvons pas
en obtenir assez pour répondre 4 la demande. Noue nous
<omme: rendu compte que pareille chose était vraie dans
ill’autres lignes dang lesquelle: le prix est justifié par une
qualité véritable.

Un autre marchand nous faisait les mémes réflexions.
Nos clients demandent par dessu: tout la qualité dans leurs
comestibles, n’y regardant pas A payer un peu plus cher
nour Pobtenir. La chose se manifeste peut-étre d’une ma-
niére plus évidente dans; les produits en boites et les fruits
“n conserves, Par exemple, si nous montrons & une cliente
deux marques d’olives qui sont 3 premiére vue de la méme

|

grosseur et} de la méme qualité, mais dont le prix de 'une
est (d’environ vingt & trente pour cent plus cher que celui
de l'autre, dans 1a majorité des cas la cliente choisira la
marque la plus chére & cause do la qualité meilleure qu’im-
plique le prix.

Dans presque toutes les lignes ‘que nows tenons, il sem-
ble que les gens favorisent celle; dont le prix dénote ln qua-
lité plutit que celles dont la qualité est douteuse. Cela nous
a aidé dans na; achate car nous savons co qu’il nous faut
acheter et ce qu’il nous faut éviter d’acheter. Si un épicier
n'achete que pour les clients qui ne considérent que le
prix, il cst fort & emindre qu'il ne lui reste en maine un
stock qui ne réponde pas au gofit de sed clients. Quand un
homme achéte des marchandises de qualité, il n’a besoin
que de s convaincre que Ja qualité 8’y trouve et il est alors
capable de la: recommander sans redouter lee plaintes de
ecs clients. '

Noug avons reconnu que P’achat de produite de qualité
est de beaucoup plus satisfaisant pour 1'épicier et que ce
sont ces marchandises qui sont les plus faciles & écouler.
Au cours de I’an pas ¢ nous n’avons pas tenu un stock aus-
i fort qu'avant, mais par un arrangement soigneux, nous
avons amélioré l’aspect de notre magasin, et notre stock
g'est écoulé plus rapidement, étant toujoure de ce fait, en
meilleur état et ne prenant pas autant de capital, tout en
nous permettant de profiter de; révisions de prix du mar-
dhé. Je doute que le tempe revienne ol P'épicier achdtera &
nouveau par trés grosses quantités comme il fut tenté die le
faire un moment, du fait de I'augmentation des prix. Je
penre qu'il est de 1’avantage de tous d’acheter en plus peti-
tes quantités et d’acheter plus souvent.

Un troisiéme épicier avec lequel nous nous entretenions
nous disait: I1 y u deux choses qui rendenti les ventes faci-
les, d’abord la qualité, ensuite 'apparence générale.

Dans la vente d’une nouvelle ligne, I’apparence du ré-
cipient dans lle cas des marchanises en paquets et des pro-
duits en conserve, compte peut-étre plus que tout auntre
chore, 17étiquetage d’une boite de blé d’Inide on de poie ai-
de & sa vente on lui nuit. T est beaucoup plus aisé de ven-
dre une boite de blé d’Inde avec une étiquetbe artistique
qu'une autre avec un dessin bon marché, une impression
mauvaise et un collage malpropre. On ne saurait croire
combien pareille chose compte, gurtout dans Pintroduction
sur l¢ marché d’une nouvelle ligne.

Une boite rouillée ou pouesiéreuse peut empdcher une
vente. Au demeurant le renouvellement de la commande
dépend de la qualité de la marchandise qui se trouve a
Pintérieur du récipient. , ]

Tl y a dans notre magasin une marque de macaroni
qui a gagné la faveur de nos dlients. Ce produit est em-
paqueté dans une boite blanche trds attrayante. Cela rgs-
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pire la propreté. En prenant cette marchandise en stock,
nous la recommandéme 4 nos clients qui dans la plupart des

cas achetaient au eimple vu de 'empequetage. Sans doute

lg qualité répondait & notre recommandation, muis c’était
Papparence du paquet qui faisait la vente, et bien que cette
marque flit la plus cofiteuse du magasin, c’est elle qui
ne tanda pag 4 se vendre le plus. Il y a un danger cepen-

dant en cela, c’est que les gens soient encling & juger la

qualité ppar le prix. Si un épicier est convaincu qu’une

certaine ligne possdde la qualité voulue, cela ne prendra-—

pas longtemps pour qu’il répande cette ligne parmi sa ¢licn-
tole, maig ’épicier doit §tre sfir d’abord de ce qu’il avance
et n’accorder son effort de vente qu'aux maraues qui le
méribent.

Encore que cette théorie de la préférence de qualité
aux. dépens du prix soit admive par nombre d’épiciers de
Montréal, et que des exemples multiples soient donnés pour
en prouver |application, il @t bon de noter que beaucoup
de gens n’y regarderont pas & se déplacer et & aller loin
pour économiser quelques cents. Méme les gens qui con-
rentent volontiers & payer de 10 & 50 pour cent de plus
pour étre sfirs de la qualité, feront & I'occasion un grand
bout de ¢hemin pour économiser un sou sur le sucre. Il im-
porte donc de créer Limpresion de confiance qui retient la
clientéle au magasin.

1]

UNE CAUSE IMPORTANTE POUR LES DETAIL-
LANTS DEVANT LES TRIBUNAUX

Une cause importante a été entendue la semaine
passée par la Cour de I’Echiquier & Ottawa & Peffet d’éta-
Llir si le Département du Revenu de 'Intérieur est jus-
tifiable de classer certaing marchands-détaillants comme
manufacturiers et de les forcer & demander des licences
de manufacture.

Depuis le 3 novembre 1920, I’Association deg Mar-
chands-Détaillants du Canada par son bureau fédéral a
soutenu qu’un marchand-détaillant n’avait pas & prendre
de licence de manufacture, car il n’y avait aucune pré-
vision dans la loi Vobligeant & le faire. Le bureau fé-
déral de 1’Association décida que le mieux était de faire
une cause et il invita le Gouvernement & prendre des
poursuites contre une firme d’Ottawa. Le Gouvernement
abonda dans ce sens et établit des poursuites contre Frank
J. Godrick et Frederick A. Palen, marchands tailleurs.

Le bureau fédéral a pris un avocat et eelon le secré-
taire M. E. M. Trowern, il est déctdé & suivre le cas
jusqu’au bout et si nécessaire de le porter devant les plus
hautes cours. Le bureau fédéral de I’Association prétend
que quand la loi fut passe il n’y eut jamais I'idée de
nlacer un détaillant dans la méme catégorie que le ma-
nufacturier de sorte que P’action du Département du Re-
venu de ’Intérieur est contraire & la loi, et tandis qu’il
ne saurait étre question de savoir qui est manufacturier,
il conviendra de décider quelle est la signification de la
loi. Et quelle qu'ait été lintention de la loi tous les

détaillants ne reconnaissent a personne le droit de les
classer comme manufacturiers. '

0

M. EUGENE COUYRETTE, PRESIDENT DE
LI’ASSOCIATION DES EPICIERS

3 M. Eugeéne Cou-
| vrette, président de la
maison d’épicerie en
gros Couvrette, Sau’
riol, Ltée, vient d’étre
nommé président de
PAssociation des Epi-
ciers en gros. Voil
certes une nomination
qui sera favorable-
ment accueillie tant
par les amis et colli-
gues de M. E. Cou,s
vrette que par tout le
commerce en général
qui & pu en maintes
| occasions apprécier les

N hautes qualités d’a-
ménité et de dévouement a la cause commerciale de cot

homme d’affaires actif ot clairvoyant.

La maison Couvrette, Sauriol, Ltée, que dirige bril-
lamment M. Eugéne  Couvrette occupe 4 I’heure présente
une place en vue dans le domaine de Pépicerie et lors-
qu’on se rend compte des progrés réalisés par cette mai-
son dont les débuts modestes datent de 1902 et dont Pin-
corporation en société limitée se fit en 1912 aprés une
réorganisation qui lui donna Pélan nouvean qui la classa
parmi une des premiéres du marché canadien, on ne peut
que se montrer rempli d’admiration pour Peffort d’éner-
gie fourni. par tous les membres sociétaires de cette firme
qui en furent les collaborateurs tenaces et assidus. L’hon-
neur de la présidence de 1’Association des Epiciers en
gros qui échoit & M. Eugéne Couvrette ne peut manquer,
e réjouir les membres de la maison Couvrette, Sauriol,
Limitée, qui sont MM. Jos. Hoffmann, C. A. Pariseau.
Louis Viau, J. B. Jodoin, R. Bernard, J. U. Champagne,
¢! c'est en pensant & leur collaboration précieuse que nous
adressons 4 leur président nos félicitations les plus sin-

es et les plus méritées,
o

APHORISMES, PHILOSOPHIE, CONSEILS

—ee

(Suite de la page 32)

Pun que Pautre. Ni Pun ni Pautre ne semblent comprendr»
Pleinement la cause du trouble. Ma conclusion est que 1.
réponse & ce probldme est I'union du patron et de Pem-
ployé, tellement intime qu’ils surnageront ou sombreron
ensemble, et quand ilg ce seront rendu compte que la chos:
est vraie, ils décideront de voguer ensemble. Plus il y au-
ra d’employés congédiés sans discernement of plus ‘aus
grandira le nombre ide bolchevistes chez nous,
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La nouvelle loi des liqueurs

La nouvelle loi des liqueurs de la province de Québec
entrera en vigueur le ler mai prochain. I1 est done imrpor-
tant que toute personne intéressée de prés ou de loin dane
la vente des bitres, vins et alcools sache & quoi ¢en tenir
sur cette nouvelle réglementation qui bouleverse tout ce
qui a existé comme pratique commerciale relativement a
cette branche,

Nous commengons done dans le présent numéro la
publication de cette loi que nous poursuivrons de semaine
en gemaine jusqu’a édition compléte.

Nous engageons vivement nos lecteurs a 9mvre atten-
tivement cette publication et-d mettre de coté les numéros
qui en seront objet, principalement ceux ayant trait di-
rectement 4 leur genre de commerce. Ils pourront ainsi
consulter ces documents lorsqu’ils se trouveront embarras-
sés par l’application de la nouvelle loi et trouver dans ce
recueil tous les renseignements qui leur permettiont de &’y
conformer strictement.

LOI CONCERNANT LES LIQUEURS
ALCOOLIQUES

(Sanctionnée le 25 février 1921.u

SA MAJESTE, de I’avig et du consentement du Oon-
seil législatif et de I’Assemblée législative de Qnébec, dé-
créte ce qui suit :

Nature et application de la los

(1). La présente loi peut étre citée sous le nom de
“Loi des liqueurs alcooliques”.

(). 1. Elle s’applique & toute la province, mais
’application en est suspendue dans toute municipalité ol
la loi de tempérance du Canada est en vigueur.

2. Rien dans la présente loi ne doit étre interprété
comme défendant ou réglementant les transactions qui ne
sont peg soumises & ’autorité législative de la province.

Dispositions déclaratoires et interprétatives

(3). Pour linterprétation de la présente loi, & moins
que le contexte ne comporte un seng différent:

1. Le mot “alcool” signifie le produit de la distilla-
tion d’un liquide fermenté, suivie d’une ou plusieurs rec-
tifications, quelle que soit Porigine de ce liqnide, et com-
prend ’alcool éthylique de synthése;

2. Lemot “spiritueux” signifie les boissons dans les-
quelles intervient l’alcool obtenu par distillation, mé-

langé -4 de ean potable et & d’autres substances en dis-
solution, et comprend, entre autres, ’eau de vie, (bran-
dy), le guildive (rhum), le whiskey et le geniévre (gin) ;

3. Le mot “vins” signifie les boissons alcooliques
obtenues par la fermentation des éléments sucrés que les
fruits (raisins, pommes, etc.), ou autres produits agri-
coles (miel, lait, etc.) contiennent & I’état naturel;

4. Le mot “bidres” signifie leg boissong obtenues par
la fermentatiion aleoolique d’une infusion ou décoction
de malt d’orge et de houblon dane de P’ean potable;

5. Les mots “liqueurg alcooliques” comprennent les

quatre espéces de liqueurs ci-dessus définies (alcool, gpi-
ritueux, vins et bitres), et toug liquides ou solides, bre-
vetés ou non, contenant de l'alcool, des epiritueux, du
vin et de la biére, et susceptibles de consommation par
homme. Le liquide ou golide contenant plus d’une des
quatre espdces de liqueurs ci-dessus définies est consi-
déré comme appartenant a ’espdoe supérieure en tirage
aleoolique, suivant 'ordre dans lequel elles sont définies;

6. Le mot “repas” signifie la consommation, dens
Pun deg endroits ci-dessous mentionnés, d’aliments qui
suffisent, quant & I'espdce et & la quantité, au soutien du
corps de celui qui les consomme, & savoir:*

a. dans la galle & manger d’un hétel non seulement
licencié pour recevoir des voyageurs, mais ol se don-
nent régulidrement des repas complets;

b. dans la salle & manger ,d’un restaurant situé
dans une cité ou ville, meublé pour recevoir & la fois
cinquante voyageurs, et non seulement licencié pour
recevoir des voyageurs, mais ol se donnent régulidre-
ment deg repas complets;

c. dans la ealle & manger d’un olub non seule-
ment organisé et autorisé, mais o0 des repas com-
plets se donnent mégulidrement sux membres de ce
club et 4 leurs invités;

d. dans la salle & manger d’un vaisseau ou le
wagon-restaurant d’un convoi, pendant la durée du
transport des voyageurs.

7. Le mot “club” signifie une corporation qui a été
constituée par une sutorité compétente autre que celle
mentionnée aux articles 7233 & 7248 des Statuts refon-
dus, 1909, ou aux dispositions remplagant ces articles,—
qui est propriétaire, locataire ou occupant d’un établie-
sement exploité uniquement pour des fins nationales, so-
ciales, patriotiques, politiqueg ou athlétiques, ou autres
objets de ce genre, mais sans gain pécuniaire, — et dont
les biens ainsi que les bénéfices appartiennent & tous
les membres du club;

8. Un “membre d’un club” est une personne qui, soit
par la charte, soitt par les réglements de ce club, en est
devenu membre, — qui maintient son titre de membre
par le paiement annuel de ses contributions en la manié-
re établie par les réglements, et dont Vadresse et le nom
sont inserits sur la liste deg membres qui a été fournie &
la commission, lors de la demande d’un permis en vertu
de la présente loi, ou dans les huit jours qui suivent 1'ad-
mission du membre, si cette admission a eu lieu aprés la
demande du permis;

9. Le mot “taverne” signifie Pétablissement spéciale-
ment approprié 4 la vente au verre et 4 la consommation
sur place de hidres telles que ci-dessug définies, ainsi que
la pidce d’un hétel spécialement appropriée aux mémes
fins;

10. Le mot “commission” signifie la commissison créé’
par la présente loi eous le nom de la “Commision des
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llqueurs de Québec” ou “The Quebec Liquor Commis-
sion” ;

11. Quand il s’agit d’une opération prohibée par la
présente et relative aux liqueurs alcooliques, le mot
“vendre” comprend: en eolliciter et recevoir une com-
mande; en tenir ou exposer en vente; en livrer contre
valeur ou autrement qu’d titre purement gratuit; en
colporter; en avoir dans le but d’en vendre; en garder
ou tramsporter en contravention avec V’article 44 de la
présente loi; en troquer; et, pour une considération oné-
reuse promise ou obtenue directement ou indirectement
et soug quelque prétexte ou par quelque moyen que ce
soit, en procurer & une autre personne ou permettre
qu’elle g’en procure; — et le mot “vente” comprend
Paction de vendre telle que ci-dessus définie;

12. Le mot “personne” inclut: société, corporation et
alub;

13. Le mot “quiconque”, en parlant des contrevenants
4 la présente loi, signifie la personne qui agit pour elle-
méme ou pour une,autre personne, et comprend cette
autre personne;

14. Le mot “résidence” signifie le local ol une per-
sonne habite permanemment ou temporairemenrt, et com-
prend non seulement ’ensemble des piéces hahitées par
elle, mais aussi les pidces attenantes ou dépendantes
qu’elle posséde au méme titre que les pidees habitées;

15. Le mot “bouteille” signifie tout vase destiné & con-
tenir des liquides et ayant une capacité ne dépassant
pas quarante-trois onces;

16. Te mot “colporber”, en parlant des alcools, spiri-
tueux, ving ou biéres, signifie les porter sur soi ou les
transporter avec soi dans le but d’en vendre en dehors
d’un établissement ol la vente en est permise; — et le
mot “colportage” signifie ’action de colporter;

17. Le mot “établissement’” sign#fie le local ou des li-
queurs alcooliques d’une ou de plusieurs espéces sont

vendues ou utilisées soug I'autorité de la présente loi ou
sont fabriquées sous I’empire d'une loi fédéraie ;

18. Le mot “voyageur” signifie une personne qui, en
considération d’un prix donné par jour ou fraction de
jour, suivant le mode américain ou européen, ou par
repas & table d’hoce ou & la carte, recoit d’une autre ver-
sonne la nourriture ou le logement, ou regoit la nour-
riture et le logement;

19. Le mot “restaurant” signifie tout étahlissement
pourvu dun local et & aménagements spéciaux, ol, en
considération d’un paiement, les voyageurs trouvent ha-
bituellement & manger, sans toutefoig y loger;

20. Le mot “hétel” signifie tout établissement, pour-
vu d’un local ou d’aménagements spéciaux, o, en consi-
dération d’un paiement, les voyageurs trouvent habi-
tuellement & manger ou 3 loger;

21. Le mot “véhicule” signifie tout moyen de trans-
port par terre, par eau ou par air, et comprend tout ce
qui sert eu transport, de quelque maniére que ce soit;

22. Leg mots “maison de désordre” ont le sens que
leur attribue la partie V du Code criminel.

(4) Toute livraison de liqueurs alcooliques dans une
maison de désondre est une hvrmson contre valeur et

.constitue une vente. -

Toute autre livraison de hqueurs alcooliques, faite
autrement qu’d titre purement gratuit, constitue une
vente.

Dans toute prooédure intentée en vertu de la préeente
loi, il incombe au défendeur de prouver que la livreison e
été faite & titre purement gratuit.

(a sutvre dans notre prochain numéro)

o

LES EPICIERS DE MONTREAL EN DELEGA-
TION AUPRES DES NOUVEAUX COM-
MISSAIRES DES LICENCES
EN GROS

Le 9 mars 1921 une délégation de 1'Association des
Marchands-Détaillants du Canada, section.des Bpiciers de
Montréal se rendait & Québec pour g’entretenir avec la
nouvelle commission des liqueurs et lui faire valoir ses
revendications.

Les deux points principaux discutés par les délégués
devant les nouveaux commissaires des licences furent I’
portunité de faire des dépbts de vins en bouteilles cache-
tées chez les épiciers licenciés et le voen de voir les li-
cences de bidre restreintes.

Les membres de cette importante délégation compre-
naient entre autres M.M. A. Sarrazin; J. A. Charlebois;
J. E. Poirier; W. Sansregret; E. Lamarche; Pierre Fi-
lion; J. D. Boileau; J. T. Lussier; J. E. Sansregret;
Alex. Dionne.

o

CHASE & SANBORN ACQUIERENT UNE
NOUVELLE MAISON DE THE
Chase & Sanborn, ignporbate'urs de thés et cafés ont
acquis le commerce de la Tainilkandle Tea Co., 18 rue

- St-Maurice, Montréal, qui était la propriété de feu M.

Silas Huxley décédé le 9 janvier dernier. Ce dernier était’
le seul propriétaire du commerce précité depuig plug de
trente ans et il était trés connu du commerce. Ses euc-
cesseurs sont les empaqueteurs du café Seal Brand comme
des thés Seal Brand, et continueront 3 P’ancienne adresse
le commerce tenu pendant tant d’années par M. Huxley.

o
DIVIDENDE DECLARE

Le bureau de direction de 'Imperial Tobacco Co., of
Canada, Limited, vient de déclarer le dividende semestriel
de trois pour cent (3%), sur les actiong privilégiées de la
Compagnie payable le 31 mars, 1921.

Un acompte de dividende (No. 42) de un et demi
pour cent (14%) sur les actions ordinaires de la Com-
pagnie a aussi été déclaré payable le 30 mars, 1921.
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LEYPATISSIERFPROSPERE

(par Louss Baker, Pittsburg).

D’abord, que veut dire la phrase—le patiggier prospére?

Le pitissier prospére, est celui qui suit les progrés de
son époque, qui ge tient au courant des détail; et des chan-
gements qui fe produisent journeHement.

11 surveille fa qualité et Puniformité de ses produits

manufacturés ei attentivement qu’il en pergoit les moin-

dres défauts et qu’il les corrige immédiatement.

11 voit & ce que la; matidres de qualité qui sont uti-
lisées dang T confection de ses produits soient achetées en
honne saison, il étudie les conditions du marché sous tous
leurs angles, afin de pouvoir acheter & des prix justes et
raisonnables parce qu'il sait que des marchandises achetées
dans de bonnes conditions gont & moitié vendues,

Aprés avoir acheté et regu zes matiéres brutes, il a
~oin de les remiser soigneusement dans des entrepbts bien
ventilg; & une bonne température pour lui permettre de se
prémunir contre les pertes et les détériorations.

Ia démarche la plus essentielle qu’il doit faire ensui-
te est de s’assurer du cofit de la production de tout arti-
cle particulier avant de le placer sur le marché. Il aura en-
core le soin de trouver exactement le coiit de ses différents
rayons & certaines périodes, car il et évident que dans
les conditiong actuelles du marché, il est néces:aire de
connaitre le prix des produits.

Autrefois, il n’y avait que peu de boulangen; qui fai-
saient des ghteaux et encore ce n’était pour eux qu'un
moyen de stimuler le commerce. Ils les faisaient n‘im-
porte comment, simplement pour se tirer d’affaire. Tel
n’est pas le cas aujourh’hui; quelques-uns des boulangers
de gros ont fait une epécialité de giteaux. D’autres ne
font pas autre chose que des giteaux, euivant en cela le
courant moderne qui est 4 la epécialisation.

C’et mon opinion qu’il se consommerait une plus
grande quantité de giteaux de boulanger s’ils eavaient les
faire plus savoureux que ceux des ménagéres; en rempla-
cant les giteaux de la femme par leg siens, il Iui enléve-
rait une dex corvées du ménage. Si elle pouvait acheter un
cateau qui aurait aussi bon gofit et aussi bonne apparence
que le sien, elle ne se donnerait pas I peine d’en cuire,
car la qualité finit toujours par Pemporter.

Apprenez ensuite 4 la femme, au moyen d’annonces,
que vous avez un ausei bon matériel qu’elle peut acheter

pour faire des giteaux et soyez en état de démontrer cela.

en lui faisant visiter votre établissement lorsqu’elle le dé-
sirera, lut inspirant ainsi une plus grande confiance dane
vos produitz, ‘Cette opinion a requ Pappui du Journal of
the American Medical Association. Lisez Varticle.

Quelques boulangers diront: “Je saiz toutes ces cho-
ces, mais je ne puis obtenir pour ce: sortes de gateaux
un prix qui me justifierait de les faire.”

¢'ils étaient certains d’obtenir la qualité pour laquelle ils
paient. Mais ne pensez pas que vous pouvez tromper le
pablic en lui servant un giteau de qualité inférieurc; votre
jeu ne durerait pas longtemps parce que “le golit demeure
longtempe aprés que le prix est oublié”.

Ensuite, il y a deux sortes de commerce & suivre: sa-
vair, le gros et le détail. Ayant les deux, je vais essayer de
donner des explications, maig le temps ne me permet pas
d’entrer dane des détails et je ne parlerai que des faits
principaux.

Le commerce du marchand de gros qui vend des gi-
teaux aux épicier:, différe quelque peu du commerce aw
détail ou du commerce du boulanger de campagne.

Ne faites usage que d'ingrédients de qualité; puis, la
cuisson doit éme bien faite pour supporter la voiture de
livraison. Ils doivent étre enveloppé: dans du papier ciré
et placés dans des récipients nets et- présentables, Le point
le plus important ensuite est de les livrer frais chaque
jour dans des voitures propres, dernier genre, bien peintes -
et portant des enseignes voyantes; rappellez-vous ici que
votre équipement de livraison est ’annonce de votre bou-
langerie. Si ces méthodes =ont suivies dans le maniement de
vos produite, votre commerce grandira journellement par
bonds & mesure que vos giteaux seront micux connus. Les
giteaux de bonne qualité s’annoncent d’eux-mémes.

Vovagez dans d’autres villa: et voyez ce qui s’y passe;
il y a plus de connaissances 4 apprendre de cette maniére
que dans toute autre & mon avis.

Votre confrére boulanger vous,recevra bien et vous
fera part de ees connaissances et vice versa; tous deux
vous tirerez profit de cct entretien et vou: retournerez
chez vous plus sage. C'est ce que j’ai fait personnellement
depuis quinze ans, et je dois vous dire, Messieurs, que je
sens qu'il y a un grand nombre de choses & apprendre. Je
m'instruis chaque jour, parce qu’anrés tout, c’est le seul
moyen de fe tenir au niveau de son temps.

Parlons maintenant du boulanger détaillant. Ses af-
faires cont beaucoup plus compliquées, parce qu'il doit
avoir une plus grande variété de marchandises & exposer.
1.2 premiére chose est d’avoir un magasin moderne, présen-
table, avee ameublement moderne, de: vendeuses propres
et polies et toutes choses en ordre parfait, parce que ¢'est
V'ocil plus que estomac du public qu’il faut attirer si 'on
veut qu’il appréeie la nourriture qu’ilest appeldd manger. Tl
doit ensuite avoir une plue grande variété de marchanitives
4 exposer que le marchand de gros parce que la variété
excite appétit. Nous essayons de faire chaque jour quelque
chose de nouveau ; par exemple, de: tartes de toubes sottes
de fruite de a saison ; pendant le mois de juin, nous nous
spécialisony: dans les giteaux de noce et il v a plus de gi-

Rappelez-vous qu’il y a qn grand nombre de gens qﬂih:eaux de noce vendus dans le mois de juin que dans tout

reraient eatisfaits de payer un bon prix pour un giteau

utre mois de I’année. Chaque jour d¢ féte nous exposons
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quelque choze de différent. Ensuite je suggérerais aux
boulangers de se servir de boites & gateaux plus artistiques;
une de ces boites que les gens n’ont pas honte de transpor-
ter chez eux; celd donnerait une meilleure réputation aux
produits du boulanger. Considérez V'industrie des bonbons
aujourd’hui avec ce qu'elle était il y a vingt ans; quel
changement &’est opéré; plus la boite est élégante, plus
le bonbon qu’elle contient est censé étre de haute qualité.
La plupart des boites employées aujound'hui sont trop gros-
sidres pour la qualité des marchandises qu’elles contien-
nent.

En dernier lien, n’offrez jamais au public des pAtisse-
ries que vous ne voudriez pas manger vous-méme.

Si toutes ces. suggestiong sont suivies, il n’y aura pas
de doute dang votre esprit que vous cuisez la vraie sorte de
glteaux et que vous avez rempli tous les détails nécessaires
pour faire “Un Giteau de Qualité”.

En terminant, M. Baker dit: “Je ne veux pas man-
quer cette occasion de vous démontrer ce que la coopéra-
tion peut accomplir. La maison que je représente jouit
d’une réputation proéminente 4 cet égard. Comme nous
sommes sept fréres dans la famille, lorsque nous nous
trouvons tous dang le bureau, vous pouvez vous figurer ce

*que signifie cetbe réunion. Nous discutons les questions,
maig la majorité gouverne et les autres emboitent le pas
pour coopérer.” '

“Il y a deux ans aujourd'hui, et c’est le second an-
niversaire de naissance de la “Tarte & un dollar”, il me
vint 4 l’idée pendant que j’étais en tramway, et que je vis
qu’il y avait une boite de bonbons d’une piastre d’annoncée,
que 6i les gens payaient un dollar pour une boite de can-
dy, pourquoi ne paieraient-ils pas aussi un dollar pour une
tarte. Le matin suivant, j’appelai mes fréres et je leur par-
lai de la tarbe & un dollar. Lun de mes fréres me dit que
je devenais fou et dit que nous pourrions en vendre & cin-
quante eous peut-étre, mais pas & un dollar. Toutefois nous
discutimes la question et finalement mes fréres consen-
tirent & me laiscer faire l’essai. Mon frére qui & charge
du département de publicité prépara des cartes que l'on
placa dans les tramways pendant quelques semaines. Fina-
lement j’appelai tous les vendeurs et je leur dis de com-
mencer la vente des tartes & un dollar. J’attendis quelque
temps et je leur demandai ensuite combien il avaient ven-
du de tartes. Ils me répondirent qu’ils n’en avaient pas
vendu. Je faillis passer au travers de mon sidge. Toutefois
je pensai de nouveau 2 Paffaire. Les hommes devaient
croire que c’était folie de payer un dollar pour une tarte.
Je finie par persuader un homme d’acheter une tarte et il
revint quelques minutes plus tard et en commanda douze.
J’appelai tous mes amis boulangers et je continuai cette
campagne pendant deux jours de plus et finis par vendre
4100 tarfes qui furent toutes distribuées pour Nogl. La
tarte & un dollar a vécu depuis et est pratiquement connue
partout. J'ai réussi & attirer P'attention de mon ami M.
Crider sur la tarte & un dollar et depuis lors il ne cesse de
parler qualité. Les gens consentent toujours & payer un
bon prix pour des articles de qualité et c’est la pensée de
la qualité qui m’a décidé & faire une tarte & un dollar. Le

pui)lic est toujours prét & payer pour ce qui est bon et n’est
pas sceptique lorsqu’il connait ce qu’il achéte.

M.Baker Jut un court mais intéressant article tiré d’un
journal médical, ayant pour titre “La Revanche de lz
Tarte”.

M. Bury ¢informa des*dimensions de la tarte.

M. Baker, “La tarte avait dix pouces de diamétre et
pesait trois livres et était placée dans une boite. Elle était
faite de “mince meat” avec croute au beurre et était livrée
A domicile.”

M. Burry demanda si le “mince meat” n’était pas
contrefait.

M. Baker, “Tout le monde s’étonne de ce que nous
avons du brandy pour tarte. Nous avions trois barils de
brandy dang notre cave pour les tartes et nous étiong bien
protégés de coté.”

M. Burry demanda si les hommes qui travaillent &
la confection des tartes n’avaient pas gofité au brandy, au
lieu de le verser dans la tarte.

M. Baker, “L’un des fréres place le brandy lui-méme
pour étre certain qu’il a été mis dans la tarte”.

M. Burry demanda un vote de remerciement 3 M. Ba-
ker, “Tout le monde, dit-il, & bien goQté la causerie. Les
congrds antérieurs ont été pratiquement pour les boulan-
gers seulement et non pour leg pitissiers, mais les boulan-
gers sont tout aussi intéressés & la confection des glteaux
qu’ils le sont A celle du pain. Jai toujours aimé & voyager
et je puis toujours dire ol se trouvent les boulangeries
dans les villes. La coopération avec les autres boulangers
est le seul moyen d’apprendre. Je crois que les boulangers
devraient payer leur femme et leurs filles qui travaillent
la boulangerie comme leg autres employés.”

M. Dutton seconda la motion.

M. Trent: “Les boulangers qui sont allés & Ottawa ont
trouvé que 1’Association était autant pour les pitissiers que
pour les boulangers. I’Association des Pitissiers était re-
T1ésentée au congrés par plusieurs membres. Si vous voulez
savoir comment faire un giteau de mariée bien glac, de-
mandez-le au trésorier et il peut dire comment le faire &
15 sous la livre.”

M. Neal déclara qu'on n’aurait pas 4 se plaindre que
ce n’était qu'un congrds de boulangers, et exprima en ter-
mes flatteurs sa satisfaction de la causerie donnée par M.
Baker.

o

LE COMMERCE DE PAQUES

- r—— ’ 21

Le commerce de Paques aprés celui de Noél et du
Jour de ’An, est & coup sfir, un de mes plus payants qui
soient et ’on ne saurait trop recommander aux marchands
de profiter de 1’occasion pour faire des étalages attrayants
qui soient les multiplicateurs de leurs ventes.

Marchands de provisions de bouche, marchands de
chaussures et de nouveautés, marchands de quincaillerie
sont trés favorisés par la venue de Piques qui en plus
d’étre une saison de réjouissances est 'ouverture de la sai-

son de printemps.
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Renseignements de Sherbrooke |

ENREGISTREMENTS AU BUREAU D'ENREGISTREMENT
DE LA D}VISION DE SHERBROOKE PENDANT LA

SEMAINE FINISSANT LE 12 MARS 1921.

ACTES DE VENTE

Dames Hugh Connor et al & E. W. Faucher, lots 729-176 et
728-6 quartier Est. Prix $350, payés.

T. T. Delisle & L. F. Codére, lot 16b-110 rang 9 Ascot. Prix
$300, payés. .

Louis Echenberg & Nazaire Doiron, lot 1444-65 quartier Sud.
Prix $4,000 payés.

Honoré Vézina & Thomas E. Read, part lot 1444-17 quartier-
Sud. Prix $7,000 payés.

E. A. Clément & Joseph Brault, lot 327 Orford. Prix $2,300;
$1,275 payés.

Pierre Lemay & Wilfrid Girard, lots 23g et 24d rang 4,
Ascot. Prix $1,800 ; $500 payés.

P. T. Légaré Ltée & la Compagnie P. T. Légaré Ltée, lot
1267, quartier Sud. Prix pay$, i

Honoré Courtemanche a Délima Beaudry, lots 771 et 772
Orford. Prix $300 payés.

George Lefebvre a Albert Lefebvre, lot 751 Orford. Prix
$400 payes. '

John Connon & S. A. McVety, lots 8-28, 29 et 33 quartier
Est. Prix $1.00, payé.

Casimir Pinard & J. A. Paradis, part lot 868 quartier Est.
Prix $3,000; $1,200 payés.

A. S. Skinner & A. R. Wilson résidu lot 258 quartier Centre.
Prix $2,500 payés. .

Dame J. C. Price & A. H. Bradford, lot 377, quartier Nord.
Prix $8,500, $500 payés.

Cartell Real Estate Co. 4 Dame F. O. Harvey, lot 56-1 quar-
tier Nord. Prix $500 payés.

Ludger Forest & Dr Wilfrid Bégin, lot 1444-102 quartier Sud.
Prix $1.00 payé.

Henry Grant & Thomas Cockburn, part lot 273-15 et 16, Len-
noxville. Prix $1,000 payés.

J. B. Gendreau & Paul Jasmin, lots 3a, 5b et 5¢ rang 9,
Compton. Prix $2,143.00 payés.

Dame John J. Rule & Wm. J. Ellis, lot 5g rang 10, Ascot.
Prix $2,100; $500 payés.

J. T. Martel 4 W. E. Gaffney, lot 1470, quartier Sud. Prix
$7,000 payés.

HYPOTHEQUES

Nazaire Doiron i Ludger Forest pour $2,800 affectant lot
1444-65 quartier Sud.

R. G. Johnson a J. T. Cotter pour $000 affectant lots 26a,
25e et 25d, rang gCompton.

S. J MacGowan 34 James Thompson pour $1,000 affectant lot
806 et part 805 quartier Nord.

Delle A. M. Griffith et al. & G. B. Clark & Co. pour $6,500,
affectant lot 985 quartier Nord.

Eleufroy Pelletier & Barthélemi Gauthier pour $5,000 affec-
tant part lot 1531 quartier Sud.

Thomas Cockburn 3 Sherbrooke Loan & Mortgage Co. pour
$500 affectant parts lots 273-15 et 16 Lennoxville.
Achille Leclair 3 Dame L. H. Boucher pour $1,500 affectant

lot 9a rang 3, Ascot. R
W. E. Gaffney 4 Sherbrooke Loan & Mortgage Co. pour $4,000

affectant lot 1470 quartier Sud.

DECHARGES .
Ludger Forest i Louis Echenberg de I'hypothéque du 25 avril
1917.
J. W. Grégoire et Ludger Forest 4 Louis Echenberg de T'hy-
~ pothéque du 23 décembre 1911. .
TLouis Echenberg 3 Nazaire Doiron de 'hypothéque du 26 fé-
arier 1917, . ,
Succession John Thornton 3 Succession Patrick Ryan de I'hy-
pothéque du 8 novembre 1888, . e

Succession Dame G. O. Doak 3 Succession Patrick Ryan de
I'hypothéque du 4 janvier 1895. .

G. W. l:\{[:;riﬁqd. Succession Patrick Ryan de I’hypotthéque du
15 mai 1906. . .

Corporation du Collége Episcopal 3 Succession John Grif-
fith de I'hypothéque du 5 janvier 1887

Dame Edward Jones i A. A. Price et al. de I'hypothéque du
15 février 1912. .

La Caisse Populaire de Sherbrooke 3 M. Biron de T'hypo-
théque du 25 aofit 1917, -

La Caisse Populaire de Sherbrooke
théque du 16 septembre 1918.

i J. Richard de 'hypo- -

La Caisse Populaire de Sherbrooke & C. Labrecque de I'hypo-
théque du 20 avril 1911,

D. J. McManamy & al. & Alex. Ames & Sons Ltd, main-levée
dégageant part lot 1239 quartier Sud.

ACTES DIVERS

fuccession Louis Jodoin, déolaration de transmission affec-
tant lots 1012, 963, 964 & 965 Orford, 1égués & Louis J.
Jodoin. Recu du Percepteur du Revenu Provincial dé-
clarant qu'il n'y a pas de droits exigibles sur la suc-
cession de feu Louis Jodoin.

Déclaration de transmission re : Succession Dame Robert
Balfour, affectant lot 284, Lennoxville, revenant a R. J.
Balfour, Annie E. Balfour et Sarah H. Balfour.

Transfért par J. A. Gouin & Arthur Baillargeon & Léonidas
Bachand de $1,500 diis par Edouard Dubois}? garantis
par le lot 321 Orford.

‘I'ransfert par Honoré Courtemanche & Délima Beaudry de
$150—dis par Louis Péloquin.

I'rqnsfert par Herménégilde Demers 3 Barthélemi Gauthier
dé $500 dis par Siméon Desruisseaux, garantis sur les
lotg 22i, 23d & 24c rang 7, Ascot.

Transfert par Arthur Baillargeon & Léonidas Bachand 3 Ia
Banque Nationale de $1,500 diis par Edouard Dubois.

Transfert par J, A. Dugré & Nérée Lacroix de $5,000 diis par

Rochon, Vaillant & Cie

ENTREPRENEURS-DEMOLISSEURS

-

Marchands de bois de toutes .sortes,
Matériaux de construction neufs et de seconde main.
Pour tout achat de matériaux ou dé&molition
de bétisses, transigez aveo

J. A. VAILLANT, Propriétaire.

1283 Rue St-Denis, - MONTREAL.

Téléphone: St-Louis 737.

Grandeur réello $2.30 1a douzaine,

Cest le produit original doux comme du miel
VENTE ENORME
Evitez les imitations, Se trouve dans toutes les maisons de gros.

SMALLS LIMITED, MONTREAE.
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La diminution du coiit de la
. vie est une indication cer-
tame de I'augmentation

du prix des valeurs.

Le prix du marché de toutes le:
obligations ainsi que des actions en
vedette payant des dividendes est
déterminé par. ce que lon peut
acheter avec les revenus que ces
placements produisent.

Le coit de la vie diminue. Il
n’y a pas de doute que nous n’a-
vons pas encore atteint le cofit mi-
nimum de la vie, mais cependant
il y a déjd une augmentation con-
sidérable dans le pouvoir d’achat
du dollar et il en est résulté une
augmentation dans le prix des
bonnes valeurs de placement.

Une autre indication de ce qui
se produira dans la fixation du
prix des valeurs est la diminution
graduelle du taux de Pintérét. Les
taux d'intérét ont suivi la marche
ascendante des taux d’emprunt de
I'argent et, fort naturellement, ils
Jevront maintenant euivre la mar-

v che descendante du loyer de l'ar-
YT '. gent. Cest 12 ce qui nous fait af-
firmer que dans six mois le ren-
dement moyen de bonnes valeurs

F orce Finan(:iére sera de 6% et peut-Stre moins,

tandis qu'aujounrd’hui.il est de 7%

E criterium de la solidité d’une .banque est basée ERIims gNus
sur la position actuelle de cette institution, le Nous sommes donc absolument
nombre d’années qu’elle existe et la politique qu’elle a convaincus que I'épargnant qui
suivie durant toutes ces années, bases fondamentales de weut plscor sk fonde ge iagon & co
toute institution financiére, qu'ils lui rapportent le maximum
_ de rendement, tout en offrant de
La “Bank of Montreal” a commencé ses opérations en ' bonnes garanties, doit profiter de
1817 avec un modeste capital de $1,250,000, et pendant Pétat actuel du marché. Il ne faut
plusd’unsiécle cette banque a suiviune politique conserva- pas laisser passer :l.’m“?" il
trice mais agressive, avec le résultat qu’aujourd’hui son Mialo! soule) kimpesselon i Cul AC

tendant on aura peut-étre un plus
grand choix de valeurs—nous som-
mes d’avis que des années et des
années e'écouleront avant que le

marché ne présente une ooccasion
B ANK OF MOI q I RE AL aussi exceptionnelle que celle qu’of-

frent les conditions actuelles, de

SIEGE PRINCIPAL A MONTREAL . faire des placements aussi bons 3

- _ des rendements aussi hauts.

capital et son fonds de réserve se chiffrent 3 $40,000,000
et que le total de son actif est de plus de $560,000,000.

L’épargnant avisé et qui dispose
. de certains fonds doit les placer
Succursales dans toutes les cités et villes im- ge oucle, 1l ipura mbme fout ava

; tage & ne garder qu’une réserve
portantes de la Puissance et de Terre:.euve. minimum d’argent liquide. Il pour-

ra toujours revendre ses valeurs 2
bon profit-advenant le cas ol la
nécessité le forcerait & réaliser sur
les valleurs qu’il aura en (porte-
feuille.
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Les Tribunaux|

JUGEMENTS COUR DE CIRCUIT

M?;?a A. Boulais vs Mme O. Bilodeau,

H. B. Dupéré vs Antoine Gervais, $85.

E. S8herwin va H. Gordon, $90.

A. Bourdon vs J. C. Chalifoux, $85.

G. A. Holland & Son Company vs
Edouard Larin, $55.

O. Houle vs J. D. C. Martin, $46.

Mme C. Laurin et vir vs Jas. Tardy,
$22.

Mme B, Turgeon et vir vs Léo Coutu-
re, $28.

P. E. Collier & Son vs J. E. Larividre,
$34.

C. W. Lindsay Ltd vs R. de Gorog,
$77.

A. A. Corbeil vs Alb. Poitras, $95.

J. P. Bélair va8 Roméo Lacroix, $25.

A. Beaudry vs Jos. Brisebois, $30.

Montredal Public Service Corp. v8 Sam
Rosenthal, $23. .

Cie H. Fortier Limitée vs A. Laplan-
te, $44.

Cie H. Fortier Limitée vs H. Papi-
neaun, $12.

J. Rancourt vs Horm. A. Rabeau, $35.

Jolivet & Loiselle vs J. B. Beaulieu,
Amgqui, §28.

Alex. Bremner Limited vs P. Demers,
Verdun, $19.

Z. Pesant vs Jos. Delhauteur, Labelle,
$32. .

J. Ferron ve Ls. Coté, Riviere-du-
Loup, $63.
General Animals Insurance Co. vs
Tancréde Coté, St-Dominique, $82.
Wm. Gray & Sons vs Armadas Patrie,
Grenville, $83.

J. A. Pichet vs Delphis Gignac jr., St-
Paul L’Ermite, $75.

J. Boutin vs A. Billet, $38.

A. Tétreault vs Geo. Shaw, $40.

L. N. R. Dubuc v8 A. T. A. Chagnon
és-qual, Laprairie, $43.

J. de Chanac vs Superior Dress Co.,
$60.

American Machinists Itd vs Cana-
dian Home Canning Ass., $84.

J. A. Ouimet vs Oct. Meunier, $54.

L. A. Tourigny vs Ermest Lamy, $46.

N. G. Valiquette Ltée vs Vve Grace
Bell, $11.

J. A. Munro vs Ed. J. Clermont, $90.

E. Boudrias vs Nap. Germain, $65.

D. Dion vs 1. Gravel, $37.

Cie Auvents des Marchands vs Mau-
rice Paranoff, $53.

P. M. Beaudoin vs8 O. J. Viau, $47.

P. M. Beaudoin ve Stanislas Otis, $86.

P. M. Beaudoin vs Art. Latour, $36.

P. M. Beaudoin vs Francois Bellerose,
$40. - _

Cie Nationale de Colléction Ltée vs
Onésime Frigon alias Frigeau $32.

8. Furman vs 8. Leibowitz, $15.

H. Papineau vs Art. Bouchard, $30.

C. E. Low & Frére vs FEug. Lesage,
$10. )

Julien Morency vs Jeanne Latour, $18.

C.”D: Robbins vs Ralph R. Gidley,
$60.

L. Ornstein va Geo. W. Kent, $87.

P. M. Beaudoin vs Moise Desormeaux,
Lachine, $39.

P. M. Beaudoin vs Thomas Austin, La-
chine, $29.

V. Joanette vsa Adélard Lagassé et

al., Sorel, $25.
Louis Linuld vs H. Bentley, $47.

-

N. Kouri vs Ulric Bourgeois, St-Thé-
odore, $28.

.J. E. Ranger vs Adrien Rousseau, lle

{Perrot.

Merchants Cold Storage Co. Ltd., vs
Frangois Lefebvre, St-Alexis, $85.

O. Lussier vs Alex. Roy, Laprairie,
$38.

T. Larivée vs Paul Chevrier, Vau-
dreuil, $24. '

J. E. Anger vs Ludger Leblanc, Vau-
dreuil, $11.

E. Hamon vs Israel Geoffroy, $37.

G. Viau ve Cyriac Labelle, $55.

G. Primeau vs Jos. Larose, $15.

A. Lafond vs8 Vve Edward Lavigne,
$33.

A. Desjardins vs Jos. Miron, $39.

E. Charbonneau vs Alb. Lambert, 32.2

M. Meuniier v8 Wm. alias N. Major,
$35.

Goldfine's Limited vs I. Lister, $30.

D. C. D. Deslauriers vs Art. Proulx,
$48.

JUGEMENTS—COUR SUPERIEURE

Mde Achille Guimont vs Aristide Al-
cide Demers, Montnréal, $143.

A. H. Tanner vs Liberty Shoe Co. Ltd
$1382.

Harmonie Cabinet Co. vs L. P. G. La-
belle, Montréal, $461.

Jos, Perron vs M. A, Gaumont, Mont-
réal, $216.

Fmile Pelletier vs A. Payne, Montréal,
$982.

P. M. Beaudoin
Montréal, $135.

Cie Terrains Suburbains de Montréal
vs Cie Placements de La Cité, Ltée,
Montréal, $29,813. :

H. Lemire vs Henri V. Roy, Montréal,
$152.

Neél Beauregard vs Can, Steel Found-
ries, $700.

U'nion St-Joseph vs A. W. Gervais, L.
0. Damay, Montréal, $348.

C. Tessier vs Thos. Stalhapoulos, Mont-
réal, $425.

Duchesneau Ltd vs Enoch Coté, St-
Félicien, $104.

Jos. Valiquette vs J. B. Bissonnette,
Montréal, $120.

I3. Frassa vs 8. St-Germain, Montréal,
$600.

C. Londei vs P. Casper, Montréal, $120.

Lawlor Leblanc vs J. H. Drouin, Mont-
réal, $103.

(Chas, Marchand vs Ben Lecavalier,
St-Lambert, $109.

Lamontagne Ltd vs Béatrice Dozols,
Mde Emile Boyer, Ste-Agathe Mo-
tor Supply Reg’d, Ste-Agathe, $87.

J. B. Callaghan vs Chas. A. Gareau,
Montréal, $157.

Iiudel Belnap Machinery Co. Ltd vs
Nat. Shipbuilding Corp., Three-Riv-
ers Shipyards Ltd, Trois-Riviéres.

Carlo Perluzzi vs Elder Ebano Asphalt
Co., Ltd, Montréal, $230.

A. Bonin vs Henri Crevier, Montréal.
$110.

J. Denis vs Bennie Cormier, Sully,
$260.

R. Hoe & Co. vs Brit. American Pu-
blishing Co. Ltd, Montréal, $26,950.

Geo. H. Martin vs Geo, Martel, Chas.
I. Guilbault, Montréal, $245.

1I. Mongenais & Cie vs Blanche E.
Moss, Mde A. Charbonneau, A. Char-
bonneau & Co., Montréal, $243.

0. Demers vs Anatole Pinsonnault,
Montréal, $399,

Laporte, Martin Ltd vs Hellenic Club,
Montréal, $292,

vs Remis Trahan,

I". Lajeunesse vs A. . Archambault,
Longueuil, $191.

F. Salhany vs Malaki Ankasoury, Mde
Jean Salki, Wadeck Salhany, Mont-
réal, $700.

SOUS LA LOI DES FAILLITES

Patrick Barnabé de Hull.

London Woolen Co., Montréal.

David Poitras de Port aux Quilles.

Howard Faraday Harding, Montréal.

L¢ Moulin & Farine Lté, St-Joseph de
Beauce.

(ivo, Alex McBean de Montréal.

(Odilon Asselinm de Beauceville,

J. Lucien Roy de Beauport,

Onésime Tanguay de Lasarre.

J. H. Bégin Reg. de Québec.

Mdf:&té'l'homns Lefrangois, de . St-Féli-
citd.

Jos. L. Cleveland, de Margaretville,

Allard & Gingras, de St-Rémi d’Am-
herst.

La confédération des Soclétds Agrico-
les du Québec, Montréal.

J. A. Sicotte de Montréal.

NOUVELLES COMPAGNIES PRO-
VINCIALES

Acere Investments, Ltd—Montréal.

Auto Radiators & Body Co., Ltd. —
Montréal. . ’

Deaver Investment Co, Ltd. — Mont-
réal.

(Canada State Corporation 3 Beauce-
ville,

Canadian Automobile Corporation. —
Montréal.

Cunadian Stewart Wire Wheel Co.,
I.td.—Montréal. .

C. H. Spreiser, Ltd:—Montréal.

Cie Lacoste & McMurray—Montréal.

I'zstman Harwood Lumber Co., Ltd A
Eastman, '

J. C. Giroux, Ltd.—Montréal.

La Bourse du Travail, Ltée—Montréal.

Jaa Cie d’amiante du lac & la Truite,
Ltée, & Thetford Mines.

Milk Products Corporation—Montréal.

. Sweet Heart Candy, Ltd—Montréal.

Villeneuve Dress Coy Inc.—Montréal.

CHANGEMENT DE NOM

Superior Tile Co., Ltd & Superior
Brick .& Tile Co., Ltd.

(Can. Founders Association 3 Canadian
Founders & Metal Trades Ass.

Montreal Automobile Ass. 4 Montreal
Motorists League

Haupt Co,. Ltd & Lekoke, Ltd.

AUTORISES A FAIRE AFFAIRES

Keasbey & Mallison Co.—Montréal.

Shermtan Service, Ltd—Montréal.

Insurance Co. of North America —
Montréal,

s G o (ol

LIQUIDATION

Montreal Debenture Corporation, Ltd.
Plaza Jand Co., Ltd.

SEPARATION DE BIENS

Appoline Gobet! vs Jos Maheu de St-
Martin.

Emma Raiche vs Frank Matton de
Cap de la Madeleine.
Emma Plouffe vs Jos Narcisse Fafard

de Magog.

-
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Les tabacs qui Satisfont

Les tabacs Macdonald sont en vente au
Canada depuis plus de soixante ans et nous
ne connaissons pas un seul détaillant qui ait
eu des ennuis avec la vente de Macdonald.
Parce que le Macdonald satisfait le consom-
mateur.

Le Macdonald se vend d'une fagon cons-
tante, répétée — et profitable. Profitable,
parce que sa demande constamment crois-
sante assure un écoulement rapide et un plus
grand rendement pour votre mise de fonds.

Rendez-vous compte par vous-méme de
la nature profitable du tabac Macdonald et
vous comprendrez pourquoi c'est le tabac le
plus satisfaisant pour le détaillant.

CHITTTTY

.\.
5

LT
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“‘ Le Marché de I'Alimentation

‘Mercredi, 16 mars 1921.

Le sucre rafiné Canadien se maintient ferme sans changement de
prix. Une raffinerie est rapportée comme étant en retard dans ses
envois, ce qui est dit & ce qu’elle a marché derniérement 3 une capa-
cité réduite. Les légumes en conserve ont un ton plus soutenu et les
prix ont augmenté pour bien des lignes. Les confitures ont de nou-
veau baissé. Les noix écalées sont fermes et avec des stocks disponi-
bles trés faibles on peut s’attendre a des prix plus élevés car les prix
de remplacement sur les marchés d'origine ont considérablement
augmenté. Les noix du Brésil de la nouvelle récolte sont offertes en
coquilles a un prix bien plus bas que I’an dernier.

Le marché du thé et du café continue a étre ferme et les cours des
marchés d’origine montrent une tendance 2 la hausse. Les stocks dis-
ponibles ne sont pas importants et de fait ils sont considérés comme
les plus bas qu’on ait enregistrés. Les prix cependant ne sont généra-
lement pas changés pour le détail, bien quune hausse puisse étre
attendue, principalement pour les meilleures qualités.

Les fruits secs sont calmes et sans changement. Le riz est en
bonne demande depuis que le bas prix a été atteint. Les marchés d’o-
rigine du riz montrént une tendance plus ferme et il est admis par
ceux qui sont bien au courant de la situation que les prix ont atteint
leur tournant et que les changements futurs seront plutét dans le
sens de la hausse que dans celui de la baisse. -

Les céréales et la farine sont assez soutenus avec une faible de-
mande uniquement basée sur la consommation. Les pommes de terre
continuent 3 étre faciles et meilleur marché. Les légumes domesti-
ques sont de vente lente mais les légumes verts importés arrivent en

quantité dans les grands centres et on constate une demande impor-
tante de ces produits.

Il n’y a pas beaucoup de changements dans les lignes d’épicerie
cette semaine. Les prix de la plupart des lignes restent soutenus et le
commerce en général est dans une situation plus soutenue. Le sucre
se maintient ferme sur la base qu’il a tenue depuis quelque temps. Le
marché du thé reste sans changement et les achats se limitent aux
quantités nécessaires pour les besoins immédiats. Le marché du riz
est incertain. Le riz américain est offert sur le marché A sacrifice. 1l
y a un bien meilleur mouvement pour les conserves en raison du ton
plus ferme du marché et les maisons de gros ont augmenté leurs prix
pour beaucoup de marques. Quelques confitures ont baissé de prix
cette semaine. Les pommes évaporées sont beaucoup plus soutenues
et il semble évident que c’est le moment des achats dans cette ligne.
Il v a une bonne demande pour les poix avec un marché trés ferme. Le
piment et la graine de carvi ont baissé de prix cette semaine. Le point
capital du marché est la grande demande des légumes verts frais et
les gros envois qui ont été écoulés depuis deux semaines. Le prix ne
semble jouer qu’un réle secondaire dans cette demande. Les oranges
et les pamplemousses sont en grande demande et les marchands décla-
rent qu’on s’attend A une hausse des prix. Le papier d’emballage a été
encore réduit et le grape juice est coté beaucoup plus cher.

NOUVELLE BAISSE DU PORC

Viandes fraiches — Le march8 con-
tinue a étre faible et on signale cette
semaine une nouvelle baisse de B0
cents sur le porc abattu. Les différen-
tes coupes de porc subissent é&gale-
ment une diminution de 1 cent par li-
vre. Par contre le boeuf semble indl-
quer une légére tendance a la hausse.

Cotations fournios par la malson
NOE BOURASSA, LIMITEE,
en date du 16 mars 1921.

Pores vivants. . . . . . . . . 15.00
Porcs préparés—
Tués aux abattoirs,
chofsf . . . . . . . 22.60 23.00
Pore frais—
Gigot de porc (trimé). . .... 0.80
Longes (trimées) . . . .... 0.38
Longes (non trimées). . .... 0.31
Epaules (trmées). . . . .... 028
Saucisse de porc (pure). .... 0.23
Saucisse de Boeuf . . . . .... 0.18
(Steers et Heifers) :
Boeuf frais—
Quartiers derridre . . . 0.24 0.26
Quartiers devant . . . .- 0.14 0.15
LODGEes. . . . « s « » 0.32 0.34
Cotes . . . ., .. ... 0.21 0.23
Chucks, haut coté. . . . 0.13 0.14
Hanches . . ., . . . . 0.19 0.20
(Vaches) —
Quartier derridre . . . . 0.21 0.28
Quartiers devant . . . , . 0.13 O.m
Longes. . . . . . . .. 0.29 0.31
Cotes . v v o v v o o w s 0.19 0.21
Chueks . . . . ... .. 0.11 0.18
Hanches . . . .. .. .. 0.18 0.19

Veaux (suivant qualité). 0.16 0.23
Agneaux 35-50 lbs (en-

tiers), la lb. . . . . . 0.25 0.26
Mouton, 50-75 1bs. No 1 . 0.14 0.17

LE JAMBON RESTE SOUTENU
Viandes cuites — Le marché des
viandes cuites reste soutenu cette se

maine et on ne signale aucun change-
ment dans les prix.

Cotations fournies par la Compagnie
Canadienne SWIFT, Limitée,
en date du 15 mars 1921,

Langue de porc en gelée. . . . 0.47
Boeuf pressé en gelée, la 1b. . 0.26}
Jambon et langue, 1a 1b. . . . 048
Veau et langue, . . . . . . . 035
Eraules, rotie . . . . .. . . 0.60
Jambons cuits . . . . . . . 0.58
Epaules, bouillies. . . . . . . . 0.43
Pités de porc (douz.). . . . . 0.80
Boudin. la Ib. . . . . . . ., 013
Mince meat, la lb . . . 0.18 0.19

Savcisse de porc, pure . . . . 0.80
Bologne,lalb . . ... .. 0.14 0.23
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LES VIANDES EN BARILS SANS
CHANGEMENT
Viandes en barils — Marché calme

cette semaine pour les viandes en ba .

rils dont les prix n'ont pas varié.

Cotations fournies par la Compagnie
Canadienne SWIFT, Limitée,
en date du 16 mars 1921,

Porc en baril— .
Canadian short cut (brl)
morceaux de 26-35 . . ... 47.00
Dos dlear fat (brl) mor- .
ceaux de 40-60 . . . . .. .. 45.00
Poroc heavy mess (brl) . .... 43.00
Boeuf plate. . . . . « . ... 36.00
Boeuf mess . . . . ... . ... 28.00
Porc engraissé aux pois .... 46.00
Lard gras, épaule . . . ... 47.00

MARCHE FERME POUR LE JAMBON

Viandes fumées—Marché ferme cette
semaine pour le jambon dont les prix
restent sans changement.

Cotations fournies par la maison
GUNN, LANGLOIS & CIE, LIMITEE,
en date du 16 mars 1921.

Jambons fumés Maple Leaf
8/12 042
Jambons fumés, marque.
Gumns, . . . . . . . 8712 040

12/16- 0.89

16,20 038

20/25 0.34

25/30 032

30/35 et plus 030

Bacon : LA 8
Déjeuner Maple Leaf. . . . . 0.60
Déjeuner, Marque Gunns. . . 042
Jambons Cottage . . . . . . 0.36
—_ Piepfc . . . . . . 024
—_ bouillis . . . . . . 055
— rOtis . . . . .. . 0.59
— Sandwich . . . . . . 0.60

LE SHORTENING RESTE
STATIONNAIRE

Shortening — Marché calme pour le
““shortening dont les prix restent sta
tionnaires cette semaine.

Cotations fournies par la maison
GUNN, LANGLOIS & CIE, LIMITEE,
en date du 156 mars 1921.

Shortening Easifirst :

Tierces . . . . . . . 4001bs (.14
Tinettes . . . . . . . 60 — 0.14/
SeauX. . « & « o o 20 — 0.156
Seaux . & . . . . . . 10 — 0.16
Seaux . . . . . . . . 6 — 0.16
Seaux . . . . . . . . 3 — 0.16
Bloes . . . . . . .. 0.16
Shortening Picrus :
Tierces . . . . . . . 400 1bs 0.16
Tinettes . . . , . . . 60 — 0.167
Seaux . . . . . . . 20 — 0.17

LE SAINDOUX SANS CHANQEMENT
Saindoux — Le marché du saindow

est tranquille et se maintient aux prix
précédemment cotés.

Qotatiom fournies par la maison
GUNN, LANGLOIS & CIE, LIMITEE,
en date du 16 mars 1921,

8aindoux Maple Leaf :

Tierces . . . . . . . 4001bs 0.19

Tinettes. . . . 60— 0.19%
Seaux. ... . . . . . 20 — 0.20
Seaux. . 10 — 0.20%
Seaux. . . . . . . . . 6 — 0.20%
Seaux. . . . . ... 8—021
Bloes. . . . . . .. 0.21%

LES OEUFS CONTINUENT A
BAISSER

Ocufs — Les oeufs continuent a
baisser et on signale cette semaine une
nouvelle diminution de 3 cents par dou-
zaine. 3§/

Cotations fournies par la maison
GUNN, LANGLOIS & CIE, LIMITEE,
en date du 156 mars 1921.

Frais pondus. . . . ., . . 0.43 0.44

LA MARGARINE SE MAINTIENT
Margarine — Le marché de la mar-
garine est calme et les prix restent les
mémes que la semaine dernidre.
Cotations fournies par la maison
GUNN, LANGLOIS & CIE, LIMITEE,
en date du 15 mars 1921.

Tip Top, bloecs . . . . .. .. 0.30
— Tinettes . . . . . . 0.29
National, bloes. . . . . . . . 0.28
—_ tinettes . . . . . .. 0.27
Humber, bloes. . . . . . . . 0.24
— tinettes. . . . . . . 0.23
LE BEURRE LEGEREMENT EN
HAUSSE
Beurre — Le march& du beurre s'af-

fermit et on constate une légare aug-
mentation de 1 cent par livre sur les
différentes qualités.

Beurre crdmerie No 1. . . . . 0.68
Beurre crdmerie, bloc 1 1b. . . 0.69
Beurre crémerie No 2. . . . . 0.67
Laiterie. . . . . . . . .. .. 0.650

Cotations fournies par la maison
GUNN, LANGLOIS & CIE, LIMITEE,
en date du 16 mars 1921,

Crémerfe (solids). . . . . . 057
Crémerie (blocs). . . . . . . 0.68
Laiterie (bloes). . . . . . . 0.46

LE FROMAGE EST SOUTENU
Fromage — Marché soutenu pour 18
fromage qui semble plutdt montrer une
légére tendance 3 la hausse.

Double.Ta b, . . . . .. ... 0.32
Triple,JaTh, . . . . . . ... 029
Stilton, Ia 1b. . . ., ., , .. 036

Fantaisie vieux fromage, la ib. 0.35

LA VOLAILLE EST FERME
Volaille — Le marché de la volaille
est ferme cette semaine. Aucun chan-
gement de prix A signaler.

Cotations fournies par la maison
WALTER DEERY & CO.,
en date du 16 mars 1921.

Poule. . . . .. ..., 033 038
Poulet . . . ....... 038 045
Dindes, . . . . . ... ... 058
Dindons. . . , .. ... ... 0.0
Olem. . ¢ oo ¢« o s 5 6.2 sssio 038
Canards domestiques . . .... 043
Canards du lac Brdme , .... 048
Chapons . . . . . v oy s ..., 050

TENDANCE MOINS SOUTENUE POUR
LE POISSON

Poisson — Le marché du poisson est
moins soutenu cette semaine et on
constate plusieurs diminutions de prix,
telles que celles du haddock, du ho-
mard et du hareng.

Cotations fournies par la maison
D. HATTON COMPANY,
en date du 16 mars 1921.

Poisson frais

‘Haddock . . . ... .. 0.06 0.06%
Morue, pour le march§ . 0.07 0.08
Crevettes. . . . . ., .. ... 040
Homards vivants . ... . .... 0.50
Poisson blane. . . , . . .... 038
Flétan. weeee 030
Brochet . . . .. .... .. 0.16
Carpe & o v v s 5 e e eeee 020
Perchaude . . . . , . vese 0.15

Doré. . ., ... ... eees 024
Tiuite . . . ... ... 022 025

Poisson fumé
Haddies, BXs, X 1a Ib. . .... 010
Filets . . . . ... ... wees 014
Bloaters, la bofte 50. . .... 2.50
Kippers, 1a bofte 50. . . .... 250
Bareng fumé sans ar8tes .... 0.30
Harengs saurs, la bofte . .... 0.24

Poisson gel$

Gaspereaux, la lb.-. . . 0.06 0.07
Harengs . . . ... .. 0.05 0.06

Flétan, gros et petit . . 019 020
Flétan, de I'Ouest, moyen 031 023

Haddock . . . .. .. . 0.05 0.06
Maquereau . . . ..... 016 017
Doré . , . ... 5 «..012 .0.13

Morue en tmnehel;. ) . . 008} 0.09

Saumon de Gasp§, la 1b. 029 030
Saumon Colombie, rouge. 022 0.23
Saumon, Colombie, péle . 0.12 0.13

Morue—
Morue, grosse, brl, 200 Tbs .... 15.00
Morue, No 1, medium, brl.

de 200 1bs. . , . ... ... 14.00
Morue No 2, brl de 30 lbs .... 12.00
Pollock No 1, brl de 200

Iha. . .. . . .. .0 ... 1200

) Morue, sans ardtes, (bof-

tes de 30 Jbs), la Ib. ... 020
Morue, sans ardtes, (car-
tons de 24 ibe), Ja Bb. ... 018
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Morue (Ivory), morcesux Sirop de canne (crystal Diamond): Crystnl dla.mond barils . . 11.10
dellh-.boiw-dew Boftes de 3 iivres, 3 dous. A Ja boftes, 100 lbs. 11.30
Tos. c e e e . 018 CBIBS® . . . . a et a .. 7.50 * “ boltes, 50 Jbs . 1130
l(orue. unl u&el (s “ * bolites, 25 lbs . 11.50
“") SIS '(bol' ees 03¢ Mélasse des Barbades, Fancy. Prix ° “ ocaisses Ge 30
orue, en el ’ = cardoms . . . 1333
tes de 12 Iba). " 340 8.60 pour U'lle de Montréal
Mopie_wSohbe, ballota de e DOMDERI: é6 < xdini i sl LES CONSERVES RESTENT FERMES
Harengs Labmdor.No 1 Bris 12.00 Demi-ba.rll.s .' .. < .. .. 0:90 Conserves — Le marché des conser-

Harengs Labrador No 1, } brls 6.5¢

Saumon. Labrador No 1 trcs. 36.00
Maquereau No 1, brls.. . . . 25.00

Saumon Labrador No 1 brls. 25.00
Truite de mer. . . . . . . . 20.00

LA FARINE EST STABLE
Farine — Marché stable pour la fa-
rine qui se maintient aux cours précé-
dents comportant la baisse récente.

Nous cotons:

Farines de blé—

Chars straight ou mixtes,
50,000 lbs, sur la voie, le ba-
ril, en (2) sacs de jute, 98

En (2) sacs de coton, 98 lbs. 10.20
Petite lots, le baril (2) sacs de

jute, 98 dbs. . . . . . . .. 10.00
Farine de blé d’hiver (baril).
2 sacs jute. . . . . . . ..o 970

1are Patente, par (2) sacs de
jute, 98 1bs, ex entrepdts.. 10.50

LEGERE BAISSE DES GRAINS

Foin et grains — Le marché du foin
est calme, tandis que celui des grains
semble acc'user une légére baisse qui
se refldte généralement sur tous les
genres de grains.

Cotations foqmlu par la maison
QUINTAL & LYNCH,
en date du 156 mars 1921.

Foin, pallle, grain (prix du gros pas
lots de chars):

Foin:
Ron, No 1, tonne de 3,000 Ibs. .....
Bonp,No2. ....... 24.00 25.00
Bonp,No3. . ... ... 23.00 23.00
Paille . . e o seeee 14,00
Avoine:
No2CW. (341bs) . . . ... 0.68
\'\) 3 C.W. DI 5 R I S R 0 64
Extra Feed.« . . . . . . . . 0.64
No1Feed . . ...« oo 0.62
No2Feed. . . ¢ ¢ ¢« ¢ o - s 0« 0.60
Orge:
NoZCW. . « o oo s o o o = 111
04 CWioie o oo 5 oiis 50 s o 0.96

le-d’Inde No 2 jaune ." . . . 0.87
(Fonds américains)
Dlé-d'Inde No 3 jaune . . . . 0.86

(Fonds américains) '

Note — Ces prix sont A I'Slévateur
et ne comprennent pas le cofit des
sacs,

LA MELASSE EST CALME
Mélasse—Marché calme pour la mé-
lasse e;'gon ne signale aucun change-

ment dans les prix cotte semaine.

Cotations fournies par la
CANADA STARCH CO.,
en date du 15 mars 1921,

Sirop de blé-d’inde:—
Barils environ 700 livres . . . 0.07
14 barils. . ., . .. e e e .. 007
% barils . . . ... 0.073
Boites de 3 livres, onluo 3 dot..

ln caisse . . . . .. ... 5.00
Boltudedlhra,ukleldu.

lacaisse . . . . ... ... 865
Boites de 10 livres, caisse !,s

doz. la caisse . . . 538
2 galls, seau 25 lbs, chaque . 235
3 galls, seau 3814 lbs. chaque 3.45
5 galls, seau 65 lbs, chaque . 5.50

Sirop de blé-d’inde blanc:
Boftea de 8 livres, 8 douz. A la

cafsse . . . .. ... ... 5.60
Buites de 6 livres, 1 dous. & le

caisse, la caisse . . . . . . 6.25
Boftes de 10 Hvres, caisse 1

In caisse .. . . ..., . ... 5.95

LASSIES »—

Wagons . . . ... .... 0.06}

Barils . . . .. ... ... 0.063
e barils , . . ... .. .., 0.07
Y barils . . . . . ... ... 0.07%

LA SITUATION DU SUCRE SE

STABILISE

St_:cre — La lutte qui s'était engagée
depuis quelques semaines entre les
maisons de gros et qui avait eu pour
résultat une diminution générale de 25
cents sur les cours des producteurs
vient de prendre fin. Dorénavant c'est
le cours de $10.50 adopté d'un com-
mun accord par toutes les raffineries
qui restera en vigueur jusqu'a nouvel
ordre.

Atlantic, extra granulé . . . 10.50

Acadia, extra granulé.. . . . 10.50
St. Lawrence, extra granulé . 10.50
(‘anada, extra granulé . . . . 10.50
Glace, barils . . . . . . . . 10.70

et autres en proportion.
Glace, (caisses de 26 lbs). . 11.10

Glace, (caisses de 50 1bs). . 10.90
Jaune No1 . ... ..... 10.10

Jaune No2ou .. ...... 10.00
Jaune No2 ., ........ 10.00
Jaune No 4 . . . . . . . . . 9.90
En poudre, barils . . . . .. . 10.60
En poudre, 508 . . . . . . . 10.80
Fn poudre, 25s . . . . . .. . 11,00

Cubes et dés, 100 1bs . . . . 11.20
Cubes, bottes de 50 tbs . . . 11.80
Cubes, boites de 25 0bs . . . 12.00
(‘ubea paquets de 2 lbs. . . 13.00

En morceau Paris, barils . . 11.10
En morceau, 100 Ibs . . . . . 11.10
En merceau, boftes de 50 1bs. 11.20
Fn morceau, boltes de 25 lbs. 11.50
En morceau, boltes de 5 Ibs. 11.25
Fn morcean, boltes de 2 lbs. 13.00
En morcesu, hofteg de 25 lbs, 11.50

ves reste ferme cette semaine sans au-
cune variation de prix,

CONSERVES DE LEGUMES—

Asperges (américaines ver-

tag), dos. 8348, . . . . 450 488
Féves, Golden Wax . , . 215 220
Asperges importées, $%e. 5.50 5.55
F8ves, Refuges . . . . . 2.15 2.20
Bléd'Inde (28). . . . . 1.50 153}
Betteraves, 2 e o o o s e, 188
Carottes (tranchées). 2a. 1485 1.78
Blé-d'Inde (en é&pis) gal. 7.00 7.50
Epinards, 3s. . . . . . 385 3.90
Epinards, Can. (2s). . . .... 18¢
Epinards Qalifornie, 2s.. 3.15 3.50
Tomates, 18. . . . . o ¢« ¢ «een eees

Tomates, 28 . . . . . e vees 138
Tomates, 2§s. . . . . . 1.60 1.65
Tomates, 88 . . . . . .

Tomates, gallons . . . . 6.50 7.00
Civrouille, 2148. (douz.).. 1.50 1.55
Citrouille, gallon (douz.) .... 4.00
Pois, standards. . . . . 1.85 190
Pois, early June . . . . . 805 82.10
Pois, trds fins, 20 o0z. . .... 335
Pols, 28,20 0z. . .. .. ... 810

Pols importée—

Fins, caisse de 100, la

cafsse. . . . . . . . ... 8750
Extra fins. . , . . . . .... 80.00
Nol.b......... ...8800

CONSERVES DE FRUITS

Pommes, 214s. douz. . . 190 2.00
Pommes. gall,, douz. . . 5.28 B5.78
Blueberries, 28 . . ., .. .... 288
Groseilles, noires, 28 douz. 4.00 4.05
Cerises, rouges, sans

noyau, sirop &pals, la

douz. . . . .. . « « 480 5.15

MARCHE TRANQUILLE POUR LES
NOIX
Noix et amandes — Le marché de.
noix est tranquille. On ne signale au-
cune variation dans les prix.

Nous cotons:

‘Amandes Tarragome, 1b. .... 023
Amandes ’I‘arragone, lb. .... 0.22
Amandes (écalées) . 0.45 0.53
Amandes (Jordam), eees 076
Chataignes (canadlemnes) eeee 027
Avelines (8icile), 1a 1b. 0.15 0.16
Noix Hickory grosses et

petites). . . . . . . . 010 0.15
Pecans (New Jumbo) la .. 07

Peanuts (rbﬁeo)-—-
Jumbo ... . . .. .., veee 017
Salées espagnoles, la 1b. . 029 0.3
Ecalées No 1, Esagnoles. 024 0.2%
Bcalées No 1. . . . . ., 0.16} 0.1»
Ecalées No 2. . . . . . ... 014

Peanuts (salées)—
Fancy entiéres, 1a b, . , .... 038

Favcy cassées. la 1b. ... 0.33
Pecans . (nouvelles Jumbo)
g 1880 0 o o0 0 e 032 0.3%

Pecans, grosses, No 2, po-
Hoe s v v ¢ 000y 050 046



60 LE PRIX COURANT, vendredi 18 mars 1921

Vol. XXXIV—No 11

Pecans, Nauvelle<Orléamns,

NoB. . ¢ v v oo v o . 021 024
Pecans, “Paper shell”, tris

grosses Jumbo. . . . ., ,... 075
Pecans, écalées, . . . . . 160 1.70
Noix (Grenoble) . . . . . .... 0326

MARCHE CALME POUR LES
LEGUMES

Légumes — Marché calme cette se-

maine pour les légumes. Aucun chan- '

gement de prix A signaler.

Cotations fournies par la maison
CHARBONNEAU & FRERES,
en date du 16 mars 1921,

Betteraves nouvelles, sac

(Montréal) ... . ... . 100 125
Chou-fleur canadien, douz. dou-

ble caisse . . . . . . . 375 4.00
Chou (Montréal) baril . ... 125
Carottes (sa¢) . . . « . . ., 100
ALY o o o oo o 6 5 o w 8
Laitue, Canada, doz. . . . . . .
Poireaux, douz, . . . . . . .
Oignons rouges, 75 lbs . . . .
Oignons espagnols, caisse . . .
Persil (canadien)., . , . . .
Panais, sac . . . . . .. . . 180
Pommes de terre Montx'éal .

sacde 801bs. ....,. 115
Pommes de um mréel,

manme . . . e o e s s . 3850
Navets, (Qnébeo) s o0 o0 188
Navets (Montrw) ...... 0.76

Cresson (douz.) .
Atacas . . . . . . . . . 2800
Céleri Californie . . , . . . . 800
Tomates Floride, caisse. . . . 10.00
Céleri Florid., $1.26 &. . . . .1.60

LES EPICES S8ONT STABLES

Epices — Le marché des &pices est
assez stable cette semaine. Les prix
se maintiennent et on ne signale au-
cune variation dans les prix.

Cotations fournies par la maison
J. J. DUFFY & CIE,
en date du 16 mars 1921,

AUBpIOS « « « 5 o s o 56 wese 030
Cassm . . . .+ . ... 032 035
CanneHe—
Pure moulwe. . . . . . 088 040
Clous ., . . 0.50 0.55
Crame de t&rbre (tmn-
calse pure) . . . . . , 0.65 0.70
Chicarée canadienne . . . .... 035
Américaine (high test) . . 0.75 0.80
Gingembre Jamaique. . . .... 033
Glmgembne (Oodhln ou Ja-

pon) .

o . 40.60 0.70
Epdoes mélang%es. « « . 080 038
Muscade, entidres . . . ., 035 038
Muscade, moulue. . . . . 085 0.40
Polwe moir ., . ., . . . . 030 035
" Polvre blanc . . . . . . 035 040
Polvre (Cayenne). . . . 0.35 037
Ipices & marinades . . . 0.26 0.28

Paprika. . . . . . . . ... 050
Tormerio

. . . 028 080
Acide mtriqne. ls Ib (on
cristaux ou en poudre). 0.90 1.00
Graine de cardemone, la
Ib,envrac . . . . ...

weee 080

eers 1,80

Ca.rvi (enmmy) boll no- .

« s s s 0000 035 030
Osnnolle, Chine, la 1b. . , .... 030
Cannelle, la 1b, moulue . 030 0.35
Graine de 'moutarde, en

YM8C. . . . o« + + » o 035 040
Greine de oflerl, en vrac
(nominal . . . .. . . ... 068

Clous ronds, emtiers,
(Pimento). . . . . . , 018 030

LES FRUITS MONTRENT UNE TEN-
DANCE A LA HAUSSE
Fruits — Le marché est ferme pour
les fruits cette semaine. Les pommes,
les oranges, et les ananas montrent
une tendance & la hausse.

Cotations fournies par la maison
HART & TUCKWELL
en date du 16 mars 1921.

Pommes—
BenDavis . . . ..... 800 850
Spies ... . .. .... 850 950
Pommes en caisses. . . 8.60 6.00
Pamplemousse Floride,

46,64et 64 . .. ... 530 7.00
Citrons de Californie , . .... B5.00
Oranges de Californie, . 5.50 6.50
Bananen..........bo 7.00
Anamnas ., . . oo 12,00
Dattes nouvelles lb 0.1 023

LES FRUITS S8ECS SONT
TRANQUILLES
Fruits secs — Marché tranquille pour
les fruits secs cette semaine. Le seul
changement a signaler est une diminu-
tion sur les pruneaux, le. abricots et

les p8ches. o
Nous cotone. -1
Abricots, fancy . . . ... ... 040

Abricots de choix . . . . .... 0.386
Abricots, glabs . ., , , ... 029
Pommes (&vaporées). . . .... 0.18}
Péches (fancy) . . . . 025 029
Poires de choix . . . . 023 037

Pelures séchées:

Dechoix, . . . « . . . . .... 0386
Limon. . . « ¢ ¢ v v ¢ ¢ eues 048
Cltron............o.u

Pel méhngéu
et,x:::mée.) .+ .. 335

Raisin:

En, vrac, Valenoce, boites
deaslbc lalb ...... 088
Muscatels 3 couronnes . .... 033}
& 1 ocouronne..
3 couronnes” 7 vees 026
4 couronnes . .... 037}

S8ans pepins de Calf, car-
tons 16 onces. . . . . 038 0.30
Corinthes (vrac) . wee 019
Corinthes grecs, 10 once. ees 0913
Epeping, fancy. . . . . . wer  ouee
13onces. . . ..... 036 0380
Dattes, vrac . . . .
Farcies, boites de 12 “Ths. . 838
En paqnets seulement, . ....

Dromadaire (36

10 oncesu . . . . . . e 700

En paquets seulement, Ex-
celsior, 36 x 100z. , . , .,., 5.00

“
“

Figues 2%s, l1a lb. . . , ... 015
Fig'uuzil,h!b.. . o eeee 017
"4 2s,lalb.. .. ... 020
¥igues blanches (70 bol-
tea 4 onoes), 3.50, 50 x 6
“..............-8.“
12 x 10 o0z. .... 12§
Ibs,lald....... ... 008

Figues Fancy Malaga, 23
Pruneaux (boftes de 85 lbs):

20-80s . ., . ... « + 4 e 038
80-40s e o e o o o eee 022
40-50s . . . . . ... ceee 019
50608 . . . . . .. . ... 018
60-70s . . . . .. e e ewee 018
70808 . . . .. ... ... 013
80-908 . . . ... ... eeee 011
90-100s - . e 0,09

LE MARCHE DU CAFE S'AFFERMIT

Café — Le marché du café s’affermit
avec quelques |8géres augmentations
pour certaines qualités.

Cotations fournies par la maison
KEARNEY BROS,,
en date du 156 mars 1921.

La livre

Rlo.......¢! ... 02¢ 029
Mexique . . . . .. ... 043 046

Jamaique . . . . . . . 029 034
Bogota . . . . . .. .. 042 048
Mocha . . .. ...... 0.50 0.52

Mocha (genre). . . . , 048 050
8antos, Bourbon. . . . 035 040
Santos No1 . .. .. . 081 034
Santos No 2 . ... .. . 026 028
Maracaho . . . . . . . 088 048"

LE THE EST PLUS SOUTENU

Thé — Les marchés des thés de
Ceylan et des Indes se sont considéra-
blement affermis la semaine dernidre. Il
y a eu une augmentation de 4 A 6 cents
par livre. Les thés de haute qualité sont
en grande demande et sont chers. Les
thés du Japon sont trés fermes et les
stocks des importateurs sont faibles, car
les prix &levés de juillet dernier ont
empéché les importateurs de placer des
ordres. Le thé gunpowder pour lequel
il y a peu de demande a diminué con-
sidérablement.

Cotations fournies par la malson
KEARNEY BROS.,
en date du 16 mars 1921,

Nous cotons:.

Thés Japon—(nouveile récolte)
Choix . . . ...... 048 0.52
Early Picking . . . . .. 0.85 0.85

Meilleures variétés . . . . 0.80 1.00
Cevlan et Indes—

Pekeos . . . . .. ... 033 048
Orange Pekeos brisé. . . 0.42 058
Oranges Pekeos. . . . . 0.38 “0.60

Gunpowder Tea—
Tmperial . . . . . . ., 045 055
Pinhead . . .. . . . 050 0.65
Pea leaf . . , . . . . 035 043
Les qualités inférieures de thés
brisés peuvent &tre obtenues des mar-

chands de gros sur demande & des
prix raisonnables.

b 4
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LES CEREALES RESTENT STABLES
Céréales — Les céréales restent sta-
bles aux prix précédemment cotés.

Céréales—

Cornmeal, golden, granulé. . ., 3.25
Orge perlé (sac de 98 lbs.) . . 5.75
Farine dc sarrasin (98 lbs)

nouvelle . . . . . .. ... 5.25
Orge mondé, (98 lbs) . . . . 4.75
Hominy gruau, (98 lbs). ., . 5.25
Hominy perlé, (98 1bs) . . . . 85.00

Graham, baril . . . . . . . . 11.00
Oatmeal (standard gn-

nlé) . . ... .. e o« 450
Avoine roulée, 90s ( en

VIRG) o o 6 615 o o 6 & 5 3 8.50

PEAUX VERTES ET LAINES

l’ealix de cheval, la piéce 2.25 2.50
Peaux de mouton, la piéce 0.50 0.75
Peaux de boeuf ou vache,

lalb........... eeee 0,05
Peaux de veau de lait, la
| T (R eeee 012

Peaux de taureau, la Ib. .... 0.03
Peaux de veau de son, la

Ib.. . ......... vees 0,06
Laine lavée,la lb . . . . 0.18 025
Laine non lavée . . . . ..... 0.15

LES POIS ET LES FEVEQ
Pois—
Blanc, 1e minot . . . . . . . 4.50
Bleus. le minot . . 3.60
(assés, récolte nouve}le 98 ]bs 5.50
Pour bouillir, le boisseau. . . 3.50
Japonais, verts, la b . . . . 0.8

Féves—

Féves canadlennes, triées .
a4 la main, le minot . . , . 8.50

Japonaises, le minot . . . 3.25
Lima japonaises, la Ib., luivant
la qualité . . . . . .. . . 010

Lima, Californie, la 1b . . . . 0.12

PARAFFINE
Cotations fournies par la compagnie

IMPERIAL OIL LIMITED
en date du 15 mars 1921,

118-20 M.P. cire paraffine, 1b. $ 9.30
123-25 M.P. cire paraffine, 1b 9.80
128-30 M.P. cire paraffine, 1b. 1130
133-36 M.P. cire paraffine, 1b. 13.05

MARCHE CALME POUR LES PRO-
DUITS EN PAQUETS
Produ'p_a en paquets — Marché calme
pour les produits en paquets qui res-
tent fermes aux cours de la semaine

derniére.

Nous cotons:

Breakfast food, caisse 18 . . . 3.50

Cocoa Fry’s, bte 34 b, . . . Ib 0.52
“ Bakers, bte 14 b, . . — 0.52
“  Lawneys, bte % 1b.,, . — 0.64

Flocons mais, caisse 3 douz,

s e o o s s o o 365 350 425
Flocons, avoine, 208 ... « . . . 5.40
\voine roulée, 208 . . . . . , B5.60
Avoine roulée, 188 . . . . . . 2.00
Oatmeal, coupe fine, paquets,

caisse « .+ 0 0 o s o0 . . 600
RBizopufté . ......... 830

Blé pufté .
Farine, nisse & Todh O 325
Hominy, perle ou graln. ) douz 8.65
Health bran, (20 paquetas)
caisse « . « ¢ s 0. ... 385
Crge perl§ €écossais, caisse . . 2.70
Farine 2 crepe. caisse . . . . 8.70
Farine & crépe, préparée, douz. 1.90
Wheat food, 18- 1% . .. 3.25
Farine de sarrazin, csse, 3 dz 8.15
Flocons de blé, caisse 2 douz.. 2.75
Oatmeal, coupe fine, 20 pqts . 6.00
Blé A porridge, 36s caisse. . . 6.40
Blé & porridge, 20s caisse . . 6.00
Farine préparée (paquets de 3
Ibs.), douz. . . ., ., . ... 2.95
Fnrlne préparée (paquets de 6
lbs.), douz. . , , . « + » 580
Corn Starch (prépnre) . . 0.104
I'arine de pomme de tterre .. 0.12}
Benson Corn Starch, 1s. Ib.. . 0.10}
Canada Corn Stnrch, 1s, Ib.. . 0.09
Canada Laundry Starch, Ib. . . 0.08}
Fleur tapioca . ., ., ... 043 019

FARINE PREPAREE DE BkODIE
ET HARVIS

“XXX"” (étiquette rouge) Pa-

guets de 3 lbs, la douz. . . . $2.90
“XXX" (étiquette rouge) P&-

quets de 6 lbs, la douz. . . . 5.70
Crescent (étiquette rouge) pa- ¢ . -

quets de 3 lbs, la douz. . . . 2.85
Crescent (étiquette rouge) pa

quets de 6 1bs, la douz. . . . b5.60
Superbe (étiquette rouge) pa-

quets de 3 lbs, la douz. ., . . 2.80
Superbe (étiquette rouge) pa-

quets de 6 lbs, la douz. . . . 5.50
Crépes (&tiquette rouge) pa-

quets de 114 lbs, la douz. . . 1.50

POUDRE A PATE “COOK'’S8 FAVORITE"”

la douzaine
Bofte carrée, 1 lb. (2 douz. par
caisse). 8.48
Bolte ronde, 1 lh (2 douz pnr
caisse) , 838
Boite ronde, A lb (., douz pa.r
caisse). . 2.00
Boite ronde, l/‘ lb (4 douz par
caisge). . . . ..., .. .. 1.35

Escompte spécial par lot de 20 cais-
sen,

PRODUITS PURITAS

Poudre & pate.

Caisse de 4 dz. de 2 onces, la dz. 0.90
—_ 4 — — 1.35
—_ 4 — 6 — 1.80
- 4 — 8 — 2.26
— 3 — 12 —_ 3.05
— 4 — 12 ' — 2.95
—_ 2 — 16 —_ 8.80
o 4 — 16 3.75
— 1 — 2y lbs, la dz. 9.35
— 13 — &5 lbs, la dz. 16.50

.

1 dz. 16 o
Emballage en boltes de fer-blanc.

2 dz. 4 one .
wese assortied 1dz. 12 a + 13 coe 9.40

Escompte spécial de 6% sur toute
commande de 3 caisses ou plus de

Poudre & PAte Pnﬂtas.

MOYBUL. « « o « o « o « 456 478

}‘ °l Vo! argd L0
iTRAugng

GELEE DE TABLE
(Dix essences)

Caisse contenant 1 gr. ou 13
cartons d'une douz. chacun.
La douzaine. . . .. ., . 138

La grosse, . . . ..., . 1639

GELATINE CRYSTAL
(Non aromatisée)

(Csse contenant 2 cartons d'une
douzaine chacun. . ., . la dz. $1.90

SODA A PATE
100% pur.

Csse de 6 dz. de 10 on., la case $3.35

PROMPT TAPIOCA
Caisse de 4 douzaines, la douz. $1.50

LUSTRINE (Poudre de Savon)
Caisse de 100 paquets de 8 onces $6.80

— 48 - 16 — 6.30
— 24 —_ 3 1bs. 17.66
Demi-caisse 12 — 8 lbs. 8.86

NETTOYEUR PURITAS
Caisse de 4 douzaines . . . . $8.95

EMPOIS ORIENTAL
(en bottes, cartons)

Caisse de 4 douz. . . . . . ., $6.00

MARCHE FAIBLE POUR LES ENGRAIS

Engrais — Les engrais sont toujours
moins soutenus et continuent 3 mon-
trer une sensible tendance a la baisse.

Sun, wagons mélangés . . . . 36.25
Short, wagons mélangés . 86.25
Moulée d'avoine . . . . . , 45.00
Farine & bestiaux, 98 1bs. . . . 2.60

WESTERN

ASSURANCE CO.

Fondée en 1851
Asurances contre incendle, Assuraneces
Maritimes, d’Automobiles, eentre 1’Bx-
plosion, I’Emeute, la Désorganisation
Civile et les Grdves.
ACTIF, au-deld de. . $8,800,000.00

Burean Pﬂnelp.l): TOBONTO

o i 2 plont gt

Succursale de Montréals
6], RUER BAINT-PIEREE

DECALQUE

A rrwmm (o»\pm{ LTo. |

ST WesT h, JT10. (AaNs ,.'-)‘




52 . LE PRIX COURANT, vendredi 18 mars 1921

Vol. XXXIV—No 11

—

Ferronnerle, Quincalllerle, Peintures, Vernls, Vitres, Etc.

—

Mercredi 16 mars 1921.

Les principaux changements de prix cette semaine consistent
dans la nouvelle diminution des articles en coton, tels que la corde a
chissis, la corde de coton, etc., et le nouveau cours diminué des arti-
cles en fil de fer brillant. Les papiers d’emballage Manille et Kraft
ont également été réduits & nouveau. D’autres diminutions s’appli-
quent aux limes et rapes pour chevaux, grillages ordinaires pour pou-
laillers, huiles & cylindre de vapeur, étoupe et soudure. Quelques
cours plus bas sont donnés sur le fer en barres et I'acier & outils de
mines. Les cours ont été revisés pour quelques lignes de tuyauterie.
Les prix de la nouvelle saison ont été publiés pour le vert de Paris et
montrent une légére diminution sur les cours de I'an dernier. L’arse-
niate de plomb est un peu plus cher que la saison derniére. La téré-
benthine et 'huile de lin restent sans changement de prix et la de-
mande montre quelque amélioration.

Le tuyau se maintient aux prix changés récemment et il n’y a
pas de changements notables dans les toles noires ou galvanisées. Les
métaux en lingots demeurent calmes et I'étain montre une nouvelle
baisse, mais le plomb et le zinc accusent un ton plus ferme. La situa-
tion en Europe peut avoir, pense-t-on, une certaine influence, sur les
métaux aux EtatsUnis.

On ne rapporte que peu de changement dans les prix de Pacier
des Etats-Unis la semaine derniére et les cours des barres, plaques,
etc., restent pratiquement les mémes que ceux de la semaine derniére.
Le fait saillant est une diminution des clous coupés. Ceci est intéres-
sant car le prix régulier ou prix de corporation de ces clous a été con-
sidéré comme étant bas comparativement aux autres articles cou-
rants en acier.

Une amélioration graduelle des affaires est rapportée par les
maisons de gros. Les expéditions de marchandises de printemps
commencent 3 partir et les commandes de peinture, vernis et articles
pour nettoyage de maison augmentent de nombre et de volume.

Parmi les diminutions les plus importantes de cette semaine, il
faut citer: Le cable de coton en baisse de 8 cents, ce qui le met 3 37
cents la livre; Parcanson qui, en décembre, valait encore 12 cents la
livre et qui vient de subir une nouvelle baisse de 0.75 les 100 1bs pour
atteindre le prix actuel de 4 cents la livre, le fil de broche barbelé et
galvanisé qui a diminué de 35 cents les 100 livres et le papier d’em-
ballage qui subit une réduction de $2.00 par 100 livres.

Arcanson, 100 lbs. 4 tablier 6001bs 40.00 1.00
‘enbaril . . . ... ... 4.00 Champion 1200 1bs 48.50 1.50

moins . . . . . ¢ 8.00 v 4 2,0001bs 65.00 1.50
Balances : Liste de Poingonnage Gveclevier © 3,0001bs 1400 150

escompte 107, 8%.
Autres balances 10% de la liste de
Burrows, Stewart, Mille Co. Ltd.

Balais de paille:—
4 cordes, 21 lbs, doz. . . . , 650

prix  net extras

4 lbs 6.50 40
10 Ibs 875 45
240 1bs 1375 75

escompte §%.

de comptoir
Champion {

5 — 23 )bs, doz. . . ., . 7.00
8§ — 25 lbs, doz. . . . . 1050
5 — 27.1bs, doz . 11,00
Balais automatiques:—
Champlon Jap . . . . . Doz. 45.00
G Rapild N-P. . . , . — 055,00
Grand Rapid Jap . . . . , — 50.00
Universal Jap . . . . . —  48.00
Universal NP, , . . . .. —  53.00
Princes N-P. , . . . ... — 587.00
Parlor Queen . . . , . . — 063.00
American Queen ., . . . . — 60.00
Standard Jap . . . . . . — 4700
Balais aafirateurs:—
Superba . . , . .. .. Doz. 120.00
Grand Rapids . . . , . . — 108.00
Household . , . . . . . — 9400
Bancs pour cuves:
Dowswell . . . . . . . . . 3.95
Batteries (Piles):
12 oumoins . . . .. . . 50.00
235 ........ ‘v . 4695
503128 , . .. ... .. 44.95
12 ouplus . , ... ... 40.95
F.o.b. Montréal.

F.o.b. Toronto 39.00.
Béches (voir pelles).
Barattes A beurre:

Favorite 0 1 3 3
ou Daisy 1440 1440 16.00 17.60
Ames . , 400 455 835 6.40

Borax en mottes . . . , . 1134 Db,

Beover board, 1,000 pds carrés 48.50
F.0.b. Montréal.

Bocaux & confitures:

Wine Crown et Gem: la grosse
Petits . . . . . . . . . $13.50
Moyens ., . . . . . . . . 15.00
Grands . . . . . 20.50

Mesure Impériale.

genre Crown seulement:

Petits . .. . . el e o . 15.50
Moyens , . . . . ... .. 17.00
Grands . . . ., .. ... 22.50

Perfect — Carrés
Petits . . .. . . ., ... 15.50
Moyens .. ., .. .. ... 17.00
Grands . . . .. .. ... 22.00
Termes : Net comptant 30 jours

du 1ler juin.

Boulons :

4 bandage . . . . . . . . 50%
dpole . . ........ 6214%
AEVIeD . . oo s v v e e s 6216 %
d’élévateur. . . .. , . . . . 10%
de charree . . , . . . . . 25%
dlisse . ........ . . 10%
de marchepieds . ... , .. . 10%
de palonmier . . . . ., .. 10%
atimon . .. ... ..... 10%
4 voiture 33" diam. et plus petits,

6” et plus courts . . . . 25%

7/16” diam. et plus grands, 10%
de mécanique, 3" diam. et pius pe-
tits, 4” et plus courts . . 40%
bes autres grandeurs . . 15%
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Bouteilles Thermos:
No 6. . ......hpd&c-u.u

No6Q... . ...... 6.80
No.11 , . . . ¢ ¢ o o =— 2.50
NO“.Q....-... f— ‘“
Nolddg o, o000 =— 3450
No 4 . ... ... =— 3.0
Non4Q...... — 475
No18% . . . . . . . =— 3.75
No1§8 ....... — 438
Nol15Q. .. .... —_ 6.00
No61Q.....,.. =— 1.50
No 61 Q.C A 3.78
Nou.......-— .50
No 5% ......, — 11.00
No 168% . . . . . . — .78
No+400 . . , . ., . — 450
No8% ... .... =— 450
Les gobelets sont cotés :

NOBY o s o v 560 v % 5 0 0s $1.78
Ne M9 s 6 5 666 o606 & 3 2.75
NOBO <« v v o.n v 556 @ & » 8.78

Les prix ci-dessus sont les prix de
Hste et 1'escompte est de Y et
10%.

Broquettes :
65, 15% de ia liste du 30 janvier
1920,

Broquettes et ascessoires de oor-
donnier met liste, du 8 juin 1930.

Cables
de manille, pur . . . . 24} base
de manille, British . . 20 base

de chanvre . . . . . . . 18 base

Extras net pour cible, par 100 lbs.:
5%, 50; 7/16, 1, 9/16, 1.00; %,
150; 3%, 5/16, 2.00; 3/16, 2.50.

de coton, 1, 37 lbs.
3/16, 38 lbs.

Chatnes de charge:

soudée & D’lectricits, 14, 22.30; 4,
18.50; Y, 17.25; £, 14.90; %,
12.90; &, 12.50; 15, 12.20; S,
11.75; %, 11.25 les 100 1bs.

soudée & chaud, %, 15.20; 1, 13.15;
14, 12.75; %, 12.00 les 100 lbs.

4 chiens . . . ... liste plus 10%

dlicous . ... ... liste plus 10%

d vaches . . . . .. liste plus 40%
Chainettes

enacier . . . . . . liste plus 60%

en lafton . . . . . liste plus 40%

hauwdrons en fonte:
12, 2.25; 13, 2.50; 14, 2.85; 15, 8.40;

8, 140; 9,1.60; 10, 1.85; 11, 200;
16, 4.05.

Charnidres en acier .

No. 800 . ... ... liste plus 5
— 802 . ... ¢ .. liste net.
— 804 ...... liste moins 10%
— 810, ...... liste plus 25%
— 814 ...... . liste plus 25%
— 838 ....... liste moins 59,
— 840 . . ... ... . liste net
— 843 ...... .. liste plus 121}
— 844 . . . . . . liste plus 121,
a

Teasort, . . . . . 350 dos. prs.

' Olés (outlls):
4 écrou, régulidres . . . . . 20%
machiniste ., . . . . . .. 109
A tubes Stillson . . . . . . . 45%
Trimo . . ., . . . 35%
L CoeB  « . + & Net

Clous en broche, Base, $6.00.

(Liste des extras & ajouter A la
tase des clous.)

3 s ?
: £ . 3 8y 3
.E = .a - % b “ o
? g s 2 ) 5
© H m & = m 8

3% 10 35 60 35 35
4 05 @60 55 80 30
41 05 30
5, 514, 6, Base 25

Clous 4 couverture américains, 10.00

Clous en broche galvanisée & oou-
verture:
1x2, $8.95; 134x12, $8.85; 11x11,
$8.70; 13x11, $8.55; 2x10, $8.40; 2}
et plus long, $8.40.

Coupés, Base . . . . . .. .. 6.80
Colle:
liquide Lepage .. . . . . 831/3%

en plaque, blanche . . . . 8734 1b.

—_ francaise . . , 40 —

commune . ; 20 —

en poudre, Stick Fest, 1 1b.,, 2.00
la douz.; 2 lbs, 3.85 la douz.;
baril 250 lbs., 14.00 les 100 lbs.

Cordes:
3 linge.
en chanvre, 30 pieds, .95; 50 pieds,
1.60 doz.
cn manille, 50 pieds, 4.00 doz.
en coton, 30 pieds, 2.00; 40 pieds,
2.50; 48 pleds, 3.00; 60 pieds, 3.75.
étalliques, 50 pieds, 7.00 les 1,000
pi:g:. 100 p&ds, 6.00 les 1,000

pl
4 chigsis . , . . 6, 059 la lb.
7, 0.58 la lb.
8 et plus gros, 0.57 la 1b.

Crampons:
3 cloture polis, 5.25 les 100 pds.
— galvanisés, 6.75 les 100 lbs.
a grillages, polis,
boite de 10 lbs., 9.15 les 100 lbs.
i grillage, galvanisés.
boite de 10 1lbs., 10.05 les 100 lbs.

Cuves: 0 1 3 38
en bois, doz 26.40 23.10 20.90 17.60
en fibre doz. 29.75 25.45 2125 18.10

en tole gal-

vanisée, doz. 14.80 19.84 22.95 24.64
Escabeaux:

Ordinajres . . . . . . 80c le pied

Ontario . . . . . . 400 —

Ecrou :
ordinaire carré, liste plus $1.25 les
100 Ibs.
) six pans, liste plus $1.75 les 100
100 1bs.
taraudé carré, liste plus 1.75 les 100
1bs.
A six pans, liste plus 2.25 les 100
1ba.

Epingles 3 linge:
ordinaires, 2.00 la bte de 5 grosses.
d ressort, 1.00 la grosse.

Essoreuses : Liste
de prix
Warranty 117 .. . . . Doz. 115.00
Security 11”7 . . . . . —  105.00
Bicydle . . .....,.. —  108.00
BEze . . ........ — 103,00
Eureka . . . .. .. .. — 64.00
New Bureka . . . , . . — 87.00
Royal Canadian . — 94,00
Rapid . . . ., .. — 92.00
Escompte 25%
Etoupe goudronnée, 10.00 les 100 lbs.
Etrilles . . . . . . s s o e o 5%
Fer et acier:
ordinaire . . . . Base .... 4.00
acier 4 lisse . . . — .... 400
acier & bandage . — .... 4.25
acier & ressort . . — ... 7.10
acier @ pince . . . — .... 5.00
Fers A cheval:
0-1 et plus
' grands
en fer léger . . . 850 823
— moyen . . 8.50 828
en avier x4 . . . 8.95 8.70
4 neige . . . . .. 8.76 8.50
Ficelle °
de coton, 3 plis:
enboules. ... .. .. 43 la livre
encones . .. . . . , . 41 —

Fil en broche barbelé:
80 perches au rouleau.

2x5 76 1bs 4.60 le rouleau
4x6 85 lbs 4.90 le rouleau
4x4 93 1bs 5.40 le rouleau
. 13, 5.30 les 100 Tbs.
14, 5.40 les 100 lbs.
15, 5.55 les 100 lbs.

. 5.00 les 100 lbs.

a foin . .

d acier, Base . .

Fil en broche galvanisée:

BBB .. oo Ly o v s ee oo 0s 855
O se o se s s s wls ge we 800
1L ov oo on oo 5w s Tme Ga e 6.80
1B (i v wii e e s wo wi 0e wie DO
13 oot v o st win s ws iF e 098
4 L o e i s v oe i sie e 0w eRD
D L S T T SR T 8 )

Fonds de chaise en bois:

12 13 14 15 16 18 pouces,
12 13 14 16 18 24c chaque.

Globes :
Afanaux . . , . .., . 1.80 doz.

pour lampes,
0 caisse de 6 doz., 9.901a caisse
1 caigse.de 8 doz., 18,50 la caisse
2 caissa Ae 6 doz., 10.60 1a caless
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Grillage mécanique:

Rouleau de 50 verges.

Maillesade2” Mallles de 1”
de diam. de diam,

Broche No.19  Broohs No 99.

12 1.80 le roul. 4.00 le roul.
18 365 — 580 —
24 340 700 —
380 400 — 050 —
3¢ ¢ — 1000 —
43 5§50 — 1360 —
48 620 — 400 —
60 .70 — 17.00 —
72 920 — 20.00 —
84 1050 — ceres
90 13.00 — —

Liste plus 109 Liste plus 10%
Haches : 4 P X
canadiennes . ., . . ., , 18.00 doz.
canadiennes emmianchées 81.50 —
de gargons . ., , , . . 1450 —
de ménages, emmanchées 21.00 —

. de blcherons . . 18.50 & 20,00 —
3 double taillant. , . . . 84.50 —

Hache-viande :
1 2 3
Undversal 8.00 8.50 4.85chaque
13 es 840
Jewel 205 835 835 —
] 6 1
Model 218 340 385 —
3 10 19 88

Bolinder 8.30 5.00 7.50 11.50 —
Lampes Coleman: chaque
No 320 .. .. .. «ov sy oo .. BI85
— 837 .. .. v ol e e 180
— 321 ., .. ah L. e .. es 1800
— 807 .. i hh bl e ee o0 978

Limes et Rapes:

Limes Globe . , . . . . . 50/10%
— Kearney Foot . . . 50/10%

— Arcade. ..., .. 50/109%
— Diston....... 40/10%
— Black Diamond . . . .32%,%

Ripes Kearney Foot . . %%

—  Heller Bros. . . . . 51%%

Machineg & laver : Liste

de prix
Jubilee , . ., .. . ... 1250
Dowswell .. . . . . ... . 1275
Spow Ball . . . ..., ... 1950
Nojseless . . . .. .. .. 1750
Magnet . ., . .. ... .. 2278
New Century A . , . . . . 19.78
New Century B . . . . . . 2178
Patrfot . ., . .. .. .. . 2875
Champion . . . . .. ... 2375

Connor Improved . . . . . 13.50
Beaver Power . , . . . . . 2850
Beaver , . . . . . . .. . 2750

Canada Firet . ... ... 2875

Puritan , . . . ., . ... 19850

Home . . . ... o o wie BIG

Whirpool . . . . . . . . . 83.00
4 l'eaun

Bdeal . .+« 28.00

Connor Low Pressure v .. 29.00
Velox . . « v ¢ v v ¢+ . . 8000

8lectriques :
Seaform , . ..., ... . 120.00

New Century . . . . . . . 160.00
Escompte 25%.

Munitions: :

Cartouches @ percussion Liste de prix
annulaire & [}

Poudre Poudre

noire sans
fumée
7.00 M
880 —

22 BB.Caps . . . ..
2 CB. Capm . . . .

22 courtes & blano pour
thédtre . . , . 6.00

22 oourtes, . . . . 10.00 10.70 —

22 longues . . , . :nnou.oo-
22 longues A plomb . . 22.60 —
22 longues “Rifle” , . . 14.00 17.50 —
22 Extra longues , . , . 31.00 —
25 courtes . . . . . . 3350 —_
26 lo .0 e s o 33,00 —

82 courtem & dlano pour
thédtre . ., . 1100

32 courtes , . ., . .

32 longues . . . ....

83 longues & plomb , . . 44.00

38 courtes , . . . . .

38 longues . . . .. .

Cartouches & peroussion
oentrale

25 Colt automatiques . 58,00 —
25/20 . . . ., .. . 5600 70.00—
832 8. & W.. . .. .B8650 43.00—
82 Colt courtes muto-
matiques. . . . . 88.50 —
32 Colt longues automa-
tiques , . . . ., . 42.00 -
32 8. & W. & dlano pour
thédtre . . . . 22,00
33 Colt automatiques .
3220 . . . .. . §6.00 70.00 —
38 8. & W. , . . . . 47.00 54.50 —
38 8. & W. a dlano pour
théatre , . . . 28.00 —
38 8. & W. & plomb , . 43.50 —
38 courtes Colt . . . 47.00 —
38 longues Colt . . . 5100 -
38 Colt automatiques .
38/40 . . . . , . . 66.50 84.00—
44 Webley . , . ., . . 58.00 —_—
44,40 . . ., . . . ., 06650 8400 —
44/40 & plomb . . . 60.00 —

03.00 —

44 IxL & plomb . - 63.00 —
455 Colt . , . . . ., . 84.00 —
25,85 . . . . . . 135.50 —
30 U. 8. Army . . . 10000 —
/B0 . o v s s . 14450 —
303 Bavage .. . . . . 144.50 —
303 British ., ... 190.00 —
32 8péciales . . . . 144.80 —
32/40 . . . . . . 102,50 18150 —
851 « ¢ . ¢ o 0 . W 121.80 —
38/55 . . . . . . 12650 152.00 —
43 Mauser . . . . . . 133.00 —_
43 Mauser & plomb . 140.50

4560 . ., . . . . 12550 —
45 Martini Henry . 159.50 —
57 Snider . . , . . , 152,00 -
57 Snider & plomb . 152.00 -
Escompte 30, 20%.

Munition ‘Doménion”:
Cartouches ‘Crown”:

Chargées & poudre noire:

20 16 12 10
148 10 7250 77.00 7850 9050 —
BB 4 8SG 78.50 83.00 84.50 96.50 —
Balles 8750 89.00 90.50 103.50 —

“Sovereign” ou “Regal,’:
Chargées & poudre sans fumée:

20 16 12 10
1 & SSG 85.00 85.00 96.00 107.00 —

Balles 92.00 92.50 100.00 114.50 —
Escompte 30, 20%.
Canuck, :
chargées & poudre sans fumée:
20 16 12
1488C.. 97.50 98.50 104.50
Balles . . . 9600 10000 108.50
8020%.

Plomb de chasse :

AA et plus petit . . 14.50 par 100 Ibs.
AAA A 88G, extra net, .80 par 100 Ibs.
28 balles, Extra net, 120 par 100 lbs.
rlomb durci extra net,

1.50 par 100 Ibs.
Moins que 25 lbs., extra net,

.50 par 100 lbs.
Meules en grds:
114-1% pces d'épaisscar, 4.75 100 lbs.

2-234 pces.d'épaiss., 20 & 40 lbe., 4.25
100 lbs,

2-2% poes d,6paiss. 40 & 100 ibs., 4.00
100 lbs.

Maches
3 bois Spéelal , . . . , . 18%

Gilmour . . . .. .. .. net liste
Erwin . . . ., . liste plus 20%
Mephisto . . . . . liste plus 20%

4 drilles & queue cysindrique droite,

30% et 10%.

— & queue cylindrique, 14"
gl.gm. 807, et 107,

— @ queue carrée pour le fer,
407, et 5%.

— 2 queue carrée pour ie bols,
407 et 8%.

NettoieMeuble:

O-Cedar,4 oz., 2.40; 12 oz., 4.80; ptes,
12.00; 1, gal, 20.00; 1 gal., 38.00.

Liquide Veneer, 4 oz, 340; 13 oz,
4.80; 32 oz, 10.00; 64 oz., 1620;
128 oz, 28.00.

Papier d’emballage :

1 Manille , . ... . 11.001001bs
B — .. ..... 9.00 100 1bs
Fibre . . . . . . . 10.501001bs
Kraft , . ... ... 13.00 100 1bs
Pelles :
d terre et & rigolle,carrées ou rondes.
Black Cat . . . .. . . doz. 15.60
Fox . ... ......— 1625
Ods~ .......... — 1635
Bulldog . . . ., . . . . — 18.88
Jones . . . . — 1885

4 sable, Black Cat:

2 3 4 5 6 8
15.60 15.95 1630 16.65 17.09 17.70
a4 mouleur Bull Dog polies

doz. . . . . . . . 1985
Pics :

5/6 6,71 7/8 lba.

a terre , . 1150 12.50 13.50doz.

4 roc 11.50 12.50 13.50 doz.

Piéges & gibier:

(Fabrication Oneida Communify.)
Victor: #

0 1 1y 3 8 4

2.25 2.65 4.00 5.50 9.00 11.25
Jump:
3.00 3.50 525 8.40 11.35 13.20
H._N.

425 500 7.60 10.60 14.15 16.65
New House:

7.50 11.35 16.75 23.35 26.35

Pinces_leviers . . 10.50 100 lbs.

Fiton vis et crochets en broche, 8214%
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Planches & laver:

Housebold . . . ., ... .. 680
Waverley . . . . . .. . . 650
TwoinOne . ... .. .. 650
Three in One . . . . . . . 680
Twin Beaver . . . . . . . 730

Surprise . . . . . . . ... 538
Competitor Globe , . . . . . 6.15
Enameéled Queen . . . . . . . 9.50
Supreme Zine . . . . . . . 0650
Vitre . . . . . e s 0o o ¢ 8T8
Rivets :
de ferblantier . , . . . . 3T%#%
d voiture . . . ., ... . 3TRh%
en lajton . . . . . .. .. 3T%%
Rondelles :
enlaiton . . .. ... liste plus 1'%
N TOL e = o o s s s vl sl e 45%

Réservoirs & eau chaude:

80 gallons, ordinaires , . . 18.00
30 gallons, extra forts . , . 16.50

Tondeuses Liste
pour chevaux Stewart de prix
Nol.....voooo. 1400

NO 2 o o ¢ o s 1o o o s o2 » 18.00

ur moutons:
%(:)8. s e e e s e e e e s 1800

No9 ... o .. 2300
Molns 25%
Toile moustiqualre:
100 pleds carrés . . . . . . 850

Toitures en rouleaux:

Toiture “Amazon” extra lourde; Bar-
deaux multiples “Everlastic” (Qua-
tre dans un) le carré . . . . $6.50
(Mis en paquets d’'un demi-carré de
toiture).

(En rouleaux de 36 pouces de large,
contenant 108 pieds carrés. Chaque
rouleau contient les clous, le ci-
ment et le mode d’emplol & lex-
ception de {a toiture goudronnée).

Everlastic, 1 pli. . . . . . .. $2.10
Everlastic, 2 plis. . . . . . . . 250
Everlastic, 3 plis. . . . . . . 898
Panamoid, 1 pli. . . . . .o s . 190
Panamoid, 2 plis. . . . .. .. 280
Panamoid, 3 plis. . . . . . .. 2.75

Toiture Amazon extra lourde ., 4.75
Everlastic, (surface ardoise)

rouge ou vert. . . . 3.50
Toiture goudronnée “Red Star”
2 plis. . . . 2.13

Toiture goudronnée “Red Star”
Splis. . . ........, 25
Neponset Paroid.
(Surface grise unie).
Neponeet Paroid . . . . .
“ “  épails . . . . B8O
o “  extra &pals . 440
“  emnduft d’un seul cBté 2.55

(Surface ardoise).
Rouge ou vert (108’ x 36”) . . 4.00
Rouge ou vert (116’ x 18”) . . 4.50
Marque Canadiefne.
(fini caoutchouc gris).
1pH oo e v oo s oo oo 2340
2 l:ll e e o . 378

3 plis (roulelux de 108 pleds
carrés seulement) . . . . 8.10

. 3.20-

Santite (surfece sablée).
lp}l Vo mie e e s o 330
gplis... . A X 11
3 plis (ronhmx do 108 pleds
carrés seulement) . . . . . 890

Papiers pour oconstruction:
le roulean
Neponset noir 836"x800' . . . . . 8.90
Neponset enduit 86"x500° . . . . 340
Neponset feutre 3 l'épreuve de
gel e, 36"x200" . , . . .. 440

Feutre asphalte Neponeset:

10 lbs 400 pieds carrés . . . . 2.50
16 lbs 400 pieds carrés . . . . B8.78
25 lbs 300 pleds carrés . , . 3.1

Peintures:

Neponset moir . . . . . gallon 1.05
Neponset rouge ou brun . “  1.65
Neponset vert . . . ... “ 820
Noir canadien . . , . . . Ly 0.90_

Ciment Neponset:

Gallon (101bs) . . . ... .. 110
Pinte (2% 1bs) . , . ... .. 080
Chopine (1% 1bs) . . . . ... 015

Ciment plastique.
Gallon (101bs) . , . . . . .. 110

Composé asphalte:
Marque Cmadienne, le gallon. 0.30
Enduit 3 toiture, le gallon . . 0.90

f.0.b. usine {amilton, Ont. Termes:
2 pour cent 10 jours, ou 30 jours net.

Papiers:
Papier & lambris blane,
Marque Imperial, les 100 lbs . $7.75
Papier 2 lambris gris,
Marque Imperial, les 100 lbs . $5.75
Roulleau de 400 pieds.

" Fibre sdche, No 1, Anehor, . $1.63

Fibre séche, No 2, Anchor. . 1.10
Fibre goudronnée, No 1,

Anchor. . . . .
Fibre goudronnes, (No 3.

Anchor. , . « . + o« ., + + « 145
Fibre surprise. . . . . . . . . 118
Fibre “Stag” . . . . . . . . 115
Feutre goudronné$,

7, 10 et 18 onces, le gquintal. 535
Feutre goudronné, 8pécifica-

tion Barrett. le rouleau . . 8.55
Feiitre & tapis. 16, 20 et. 24

Onces, le quintal. , . . 6.50
Feuilles “pailles” gondronnuo
pesantes, l;hq'\'x e es.. BIb
Feuilles ‘“pa sdches pesan-
tes, le quintal. . . . ., . . 510
Fibre d'épinm 86” et 78", lo
quintal . , . . . .. ... O7F

Produits pour toitures :

Enduit liquide *“Everlastic”
pour tniture en barils le gal-
lIom. . v o v v e e oo 070
Par lots de 5 et 10 gallons. . 0.85
Boftes d’'un gsallon, 1la douz. . 10.50
Coaltar (raffiné), le baril . . 10.25
Coaltar (brut), le baril. . . . 9.00
F.0.b. Toronto et Montréal.

Ciment 2 raccommoddge ‘Elastigum”
Plastique
Barils d’environ 600 Ibs, la
livee « . ¢ ¢'¢c ¢ ¢ oo . . 008
14 baril d’environ 800 lbs, la
livre . . « « c v o oo . 000

-

Barilleta d'epviron 100 lbs,
lallvve . ....... 000
Barillets d'environ 85 lbs, la
Hvre , . o v o e 01134
Barillets d’environ 5 lbt, (13
dlacaisse), .. ... .., 950
Boftes de 1 lb (3 dous. &
la caisse) la caisse . . . &.80

Ciment & raccommodage ‘Elastigum”

Liquide
Barils d'environ 40 gallons, le
gallon. G 0.85

14 barils d'environ 25 gal]onn,
le gallon. . . .

Bidons de 5 gallons, 1o gallon. 1.00
Bidons d’un gallon (1 douz. &
la caisse) la calsse. . . . . 13.00

Ciment liquide “Everlastic” pour toiture

Barils d’environ 40 gallons, le

gallon, . . .« . 070
1% barils d'envi.ron 26 ga.llom,
le gallon. . . . . . e oo . 075

Bidons de 5 gallons, le gallon. 0.85
Bidons d'un gallon (1 douz. &

la caisse) la caisss, . . . . 1050
Boftes d'une chopine (2 douz.

4 la oajsse) la caisse., . . . 3.0

Huile & mouches “Creonoid”

Baril d’environ 40 gallons, le

gallom . . . ........ 063
14 banil d'environ 25 gallons, le

gallon . . . ........ 070

Bidons de 5 et 10 gallons, le

gellom . . . ........ 080

Récipients de 1 gallon (1

douz. 3 la caisse) la caisse 13.00
Réciplents de 1 gallon (% douz.

a la caisse) la caisse . 7.00
Récipients de % gallon (1 douz

3 la caisse) la calsse . . . 9.00

Peinture &lastique “Everjet”:

Baril d’environ 40 gallons; le
gallon. . . . .« .. 080
14 baril d'envicron 25 galkma, le

gallon. . . ., .. 0.85
Bidons de 5 et 10 gallons. le
gallon. . . 0.95

Récipientq de 1 gellon (1

douz. & la caisse) la caisse. 12.00
Coaltar (raffiné) le baril, . . 1025
Cosaltar (brut) le baril. , . . 9.00

Toles galvanisfes:

Apollo . . . , 10 12.00 100 Ibs.
28 1150 —
20 1100 —
24 1075 —
Fleur de lis . 28 18.00 —
26 12785 —
Tire-Fond (coach screw) . . . . 35%
Tuyau en fer:
Noir Galvanisé

1% 6.50  8.50

% 507 7.17

3% 5.07 7.17

Y, 6.76 8.29

% 834 1041
1 12.33  15.39
1Y, 1268  20.82
11, 1994 2489
2

100 pieds

N O O A O O

26.85  33.49
21, 4241  52.94
3 5546  69.23
31, 7038  86.94
4 8330 103.01
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Tuyau de plomb:

jusqu'd 2 pces . . . . 100 lbs 12.50
2pces&8pces.... - 18.50
P Spees......... — 1450
de renvois, 1, 4 2 — 13.50
en longueur, 24 4 , . — 1850

Vadrouilles :
1 3 15

O-Cedar . . 18,00 18.00 10.00 dos.
Liquide Veneer:

Genlor . . ., .. .

Junjor . . . . .

. . 20.00doz.
. « « o« 14,00doz.

Verre & vitre :

8imple Doublo

25poe- 11.00
20 & 40 1400 1090
413 50 — 15.00 23.00
61d 60 — 18.00 84.00
61d 70 — 17.00 2500
A 80 — 23.00 27.00
81d 65 — 34.00
86d 90 — 86.50
913 94 — 3725
95 4 100 — 43.78

_Escompte 50%
Vert de Paris: la livre

Cartons de 3 livre . . . . . . 052
— 1livre . . . . . 050
— Bildimwe . . . .. .. 0.54

Boites ferblanc, 1 livre . . . . 052

25 livres . . . 048

50 livres , . . 046
— — 250 livres . . . 0.44}

Barils de 600 livres . . . . 044

Vis 3 bois : .
en fer, téte plate . . . . . 723%
téte ronde . . . . . . . . 70%
en laiton, téte plate . . . . 60%
téte ronde . . .. . . . . . 87
Zino:

En feuilles, No 9, 100 Ibs. . 17.00

PEINTURE

Mercredi, 16 mars 1921.

Les affaires ont pris un aspect plus

animé dans le commerce de peinture.

et les manufacturiers déclarent qu'ils
sont une fois de plus dans la saison
active. Les livraisons s'’effectuent et on
constate de l'activité chez tous les pro-
ducteurs. Les cotations du marché
montrent aussi plus de stabilits, et a
I'exception de la térébenthine, un ton
plus ferme semble prévaloir. La téré-
benthine est toujours incertaine et
quelques marchands s'attendent a des
prix plus bas d’ici quelques semaines.
L’huile de lin et le shellac maintiennent
leurs prix, le mastic et le blanc de
plomb s’'en tiennent & leur récente di-
minution. Le verre 2 vitre est toujours
incertain avec des cotations variant jus-
qu'a un certain point entre les diffé-
rents courtiers. Les prix de cette saison
sont maintenant cofés pour le vert de
Paris.

L'HUILE DE LIN EST FERME

Huile de lin — L’huile de lin reste
ferme cette semaine sans changement
de prix.

Nous cotons:

Huile Brute—
1a2barils. .. .... ... 096
B3ad4barile, . . . . . . cer eeee

Huile bouillie—

13a2barils . , .. ... veee 098
3d4barils . . . . ... cer eeee
Sd10barils . . . . . . cer e

En raison des fluctuations du marché
de la graine, les jobbers, en général, ne
donnent pas de ootations.

LA TEREBENTHINE STABLE

Térébenthine — La térébenthine eem-
ble rester stable au prix coté la semaine
dernidre et on ne signale aucun chan-
gement cette semaine.

Gallon kmpérial

Térébenthine—
I'av baril eimple . . . . . . . . 102
Par petits lots . . . . .. ... 110

Emballage en sus.

LE BLANC DE PLOMB RESTE FERME
Blanc de plomb—Le blanc de plomb
reste ferme au cours coté la semaine
dernidre qui comportait une diminution
de $2.00 par tonne, et semble devoir
rester quelque temps 3 ce niveau.

BLANC DE PLOMB
(Moulu dans I'huile)

Anchor, pur . . . o o 1450 1485
Crown Duunond .. o 1450 1485

Crown, pur., . . , . 14.50 14.85

O.P.W. Dec. pur . . . . 1450 14.85
Lléphant, véritable. . . 1450 14.85
Red Seal . . . .. ... 1450 1485
Decorators, pur . . . . 14.50 14.85
0.2.W. anglais . . . . . 1450 1485
Green Seal . . . ... . 1450 1485
Moore, pur . . . . .. . 1450 14.85
Ramsay, pur . . . .. . 14.50 14.85

Produits de *“The Steel Co. of Canada, Ltd".

Tiger, pur , . . . .. . 1450 1485
Decorators, spécial . . ..... 10.00
Maple Leaf, spbcial . , ..... 8.00

Fob. Monb&l 2% 156 jours.
Blanc de zino:

Puralhuile. ..., &1.00 100 lbs.

LE MASTIC DIMINUE

Mastic — Par suite de la diminution
des ingrédients composant le mastic,
ce prodult a subi cette semaine une
réduction générale de $1.00 sur tous
les emballages.

En barils . . .. .. e e oo o $5.60
Par 100 livres . . . . ... .. 660
Par251livres . . . .. ... .. 685

Par 12%3 livres . . . . . . . . 710
Mastic 3 'huile de lin pure $3.50 par

cent livres en plus des prix ci-dessous.
Mastio de vitriers $1.00 par cent li-

vres au-dessus des prix ci-dessous.

Termes: 2% 15 jours net 60. f.o.b.
Montréal.

Blanc de céruse:

moulu . . . . ., . 2.751e 100 livred
en motte . . . . . 2.50 ]le 100 livres

De Moins
1345 d'une Gomme Laque:—
tonnes tonne Pure Orange. . . . . .« .. 400
Gliddens . . . . . . .. 14.50 $14.85 Blanche, . . ... ... .. 600
Peintures & I'huile :
Prix en bjdon Couleurs Blanches Vertes Rouges
d'un gallon. régulidres
Martm%enour 100% pure . . . . . . . 4.10 445 4.60 4.75
CP. Canada Paint . . ., . 4.10 445 455 4.50
B.H. Brandram-Henderson . 4.10 4.45 4.50 . 4.75
Sherwin-Williams . . . ... . . o s e 4.10 445 4.55
Ramsay,e Unicorn ou Bull Dog o e o e 3.95 430 435 460
Crown Diamond McArthur-Erwin. . . . 3.85 420 4.20 4.40
Canada Ottawa Paint Works . . . . . . 4.10 445 445 4.70
Handy Home Glidden . . . ... ., ... 3.40 3.80 3.80 380
HIlls < ¢ v . v o5 600 5 5 o6 G &5 ‘g 335 3.60 3.85 3.85
Elephant . . . . . . . o1 o) el e i) Te e 3.85 4.35 415 4.30
Family Sherwin-William . . . . . . .. 3.40 365 3.55 3.70
Peintures mates pour murs : Pria on bidon d’un gallon
: Cenleurs
. régulidres Blanches
Newtone, MartinS8enous . . . . . . . . « . =« 6.8 514
Sanitone, Canada Paint . . . . . . . . .« .« . ¢ . 8.7% ° [ ¥ 13
Flat Tone, Sherwin-William . . . . . . . . . . . 8.78 849
Dull Tone, Ramsay & Son . . . . . . . . . . . 8.76 888
Flatt Wall, Glidden . . . . . . . . . 3.78 880
C.D. Tone, McArthur-Erwin . . . . . . . . . . . 3.78 3.88
Flat Wall, Ottawa Paint Works . . . . « « « « 8.7% 3488

Rresconette, Brandram-Hendersom . . . « . « . . 8.8 0.8
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Peintures 4 plancher:
Prio en bidon d’un gallon.
Senour, Martin-Senour . . . . 4.10

S.W.P. 8herwin-Willlam . . . 4.10
C.P, Canada Paint . . . . . 4.10
Gliddem . . . . . . ... ... 3.70

0P.W, Ottawa Paint Work . 8.95
BH., Brandram Henderson . . 4.10

C.D. Crown Diamond,
McArthur-Erwin . ., . . . . 3.70

Peintures & vestibules:

Pria en bdidon d’un gallon

Martin-S8enour . . . . . . . . 4.10
8.W.P. ” 8berwin~Willl&m [ 3.95
BH. Brandram-Henderson . . 3.95
OP.W. Ottawa Paiint Work . . 8.95

Glidden . . . . . ... .... 430
C.D., McArthur-Erwin . . . . . 3.80
Ramsay . . . . . o e W @ W e 420

Peintures émaillées (blanches):
Prio en bidon d’un gallon

Vitralite, Pratt-Lambert . . . 8.78
Superior White, Glidden . . . 840
Martin, MartinSenour . . . . 7.00
Albagloss, Canada Paint . . . 630

Japalac, Glidden . , . . . . . 8.10
Agate, Ramsays ., . . . . . . 6.00
Sunghine . ., . .. ..., .. 7.00
Invincible, Ramsays . . . . . ‘. 7.80
Old Duch, 8WP. . , . . .. 687
C.D. Masters Painters . . . . . . 7.00
Jasperlac . . . . ., .. .. §.00
B.H. En\gnsh ......... 8.00

Dissolvant de peintures

et de vernis :
Priz en bidon d’un gallon
Glidden . . , .. ... ... 8.60
Taxite . . . ... ...... 3.60
Comoff . ..., ........ 8.60
Chalco , . . . .. ... ... 8.60
Varn-Off . .. .......... 825
ite . . ......... 4.08
BH. Varnisher . . .., .. .. 8.60
Jelly tone . . 780 780 —
Frescota . 7.80 840 —

Peintures & l'eau :
Prio en paquets de 5 1bs.

Blanches Couleurs

Alabastine . . . 9.60 9.60 100 lbs.
Decotin

t.... 950 950 —
Universal . . . 8.50 950 —

Ramsays Perfecto 8.50 950 —
C.D. Wall

Teintures aux vermis:

3% ch. 3 ch. 1ch. 1pte
Wood Lac . . .18 33 .60 1.11
CD. Var-Tain .18 30 .50' ....
Jap-a-Lac

Glidden ., . 28 33 .60 111
Agate . . . . 18 33 .57 168
Jagperlac . . ., .18 28 48 .90
Sun ..... A8 30 .54 95

Chinalac . . . 21 30 .54 99
Sher-Wil Iac . .18 .30 .54 9

GUETRES DE TOUS GENRES

Notre production considérable nous
permet de vendre des guétres de haute
qualité a des prix exceptionneis.

Nos voyageurs couvrent toute la pro-
vince.

SERVICE PARFAIT---LIVRAISON RAPIDE

Ecrivez pour prix et renseignements a

The Colonial Mfg Co.

366 rue ADELAIDE, Ouest - TORONTO
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Renseignements des Trois-Rivieres

BUREAU D’ENREGISTREMENT
CITE ET DISTRICT DES TROIS-RIVIERES

Bemaine du ler .ow 8 mars.

Vente—Arthur Vincent & Ludger ° inte.
Vente—Georges Dufresne & Adélard

Vente—Jos Camirand a Aubry.

Vente—Archille Aubé & Urbain Bo s

Vente—QGeo. Vézina & Fernando Dessuresult.

Vente—Dme Cécile Turcotte & Hervé Thibault.
Vente—Chs. Ed. Augé & Georges Héroux,

Obligation—F. X. Vanasse & Calsse Populaire Mont-Carmel.
Obligation—Dme Mary Abran 3 Dme Annie Deshales.
Obligation—Dme Mary E. Garneau & Xavier Généreux & al.
Obligation—Fernando Dessureault & Alphonse Ferron.
Obligation—Rosaire Trudel 3 Omer Lanmeville.
Obligation—Geo. M, Anderson & The Shawinigan Water &

Power Co.

Obligation—8évdre Germain 3 Guillaume Courtois,
Obligation—Louis Olivier Trottier & Aboud & Frare.
Obligation—Omer Fortier a J. N. Godin.
Obtigation—Uldoric & Donat Boisvert & Alphomse Ferron,
Quittance—Hector L. Godin 3 Jos. Elie Lord.

Quittance— Villemure & Vve Amédée Fournier.
Quittance—Joseph Masson &4 Dme Mary Abran.
Quittance—Dme Mary Rivard & Robert Ryan & al.
-Quittance—~Dme Emma Guillemette & Arthur Renidre,
Quittance—Fabrique St-Bernard & F. X. Brouillette.
Quittance—Clair Massicotte & Rosaire Trudel.
Quittance—Guillaume Courtois & Dme Rosanna Courtois.
Quittance—J. Alfred Petit & Arthur St-Laurent.
Quittance—Percepteur du'Revenu & Succ. Delphis Leblanc.
Quittance—Percepteur du’Revenu & Succ, Mélandez Hélie.
Garantie hypothécaire—Ludger Lapointe & Baril & Frére.
Quittance partielle: Dme Annie Deshaies & Mary Coury &al.
Déclaration gociale: Read Motors Ltd.

Rétrocession: Fernando Dessureault & Geo. Vézina.
Privileige—A. Héon Cie vs Adjutor Deschénes.

Vente—Dme Emery Doucet 3 Avila Gélinas.

Vente—Avila Gélinas & Henri Lemay,

Vente—Succ. L. H. Auger & Joseph Hamel,

‘ente—Louis Boisvert & Nazaire Boisvert.

Vente—J. T. Lemyre & Ernest Trépanier.

Vente—Canada Steamship Lines & Dame Laura Jolin.
Vente—P. T. Légaré & Cie P. T. Légaré Ltée.
Obligation—Frs Dusseault & Alphonse Morin.
Obligation—Ls.-Phi. Sauvageau & Vve Arthur Lauzon & al.
Obligation—Thos. H. Argall & De Charette & Frére,
Obligation—Jos. Ed. Perron & Fandy Mailhot.
Quittance—Ovila Fréchette & al & Odias Matteau.
Quittance—Aimé Hould & ux., & Joseph Dauphinais.
Quittance—J. E. Aldred & Jos. Carrier & al,
Quittance—F. X. Toupin-d L. P. Sauvageau.
Quittance—Suce. Eug. Nobert & Henri Gauthier.
Quittance—Nap, Pellerin & Evariste Pellerin.
Quittance—Rév. J. E. Héroux & Alcide Bourassa.

Vente & réméré: Arthur Vallée & Jos. Ed. Perron.
Promesse de vente: Dme Laura Jolin & Aimé Dion.
Garantie: Beaver Stove Machinery & La Banque Nationale.

JUGEMENTS—COUR' SUPERIEURE
Fortunat C6té vs H. E. Balfour, Trois-Riviéres, $250.00.

JUGEMENTS—COUR DE CIRCUIT

'\\‘mlfnd Noiseux vs Albert Huard, Ste-Anne de la Pérade,
W mse(grisft & Sons Itd vs L. P. Désnulmers, Trois-Riviéres,
J. Csli::nevxlle vs Arthur Delorme, Trois—Riviéres, $16.60.
. Rrnest Piecard vs Samuel Beapumier, Cap de 1a Madeleine,
J. Asle‘::ult ve Joseph Lafond, Cap de la Madeleine, $25.50.

iJ. ‘Arthur ‘Bourassa vs Treffld .Bellemare, -Shawinigan. -

"rhumel. Rodolphe,

Rensgignements d’Arthabaska

ACTES ENRPGISTHES AU BURPAU D'ENRBEGISTREMENT
D’ARTHABASKA DU 7 AU 13 MARS 1921.

Vente—L’abbé L. Alf. Coté & J. Alph.Ddgb,z’I 12¢ rg, King-
pey, $1,400, §00 l&‘
ent&-e-.l;.'r u.ssrs Victo:nls,‘cmmp T. Légaré Limi-
P te- ot autres, 3, Ges par
303, A 190,000, payées pa
Testament—Dégiré Frenette & Mme Virglnio Dubois, aucun
immeuble.
Vente—Amédée Luncau & Alfred Paquet, P 435, St-Norbert,
$1,100, $400 & /c.
Vente—J. Amédée Boisvert. A ‘Pierre ‘Provencher, 233, Prin-
ceville, §1,800, $500 a /0.
Obligation—Ovide Pepip & Elzéar Blanchet et al. 18a et p.
18b, 7e rgg, Stanfold, $800.
Testament—Alexandre :Allie & Mme Vitaline Poisson, 375 et
P. 8. 0. 874, St-Norbert.
Vente—Adélard Roy & Raphael Dubois, p. n. o. 435, St-Nor-
bert, $800, payées,
Vente—Raphael dubois & Alphonse Pepin, 66a et 67, St-Nor-
bert, $7,500, $3,500 & /c. ‘
Promesse de mb—Joaeph M. Laroche & Auvguste Hamelin,
10 et autres, Bulstrode, $2,000, $100 & /c.
Vente—Pierre Vignault & Denis Vignault, p. 3 et p. 4, 7e rg,,
Stanfold, 5,000, $1,000 & /o.

Ventes par lu‘ Shéﬁf: de‘la‘l"rovince

ARTHABASKA

David Plamgndon vs Agénor Lambert. Vente & la porte
de 1'église paroissiale de St-Félix de Kingsey, le 14 avril
1921 A 1 heure de l'apras-midi. . = .

Alcide Jutras vs QOvila Lamontagne. Vepte & la porte de
I'église paroissiale de St-Eugdne de Grantham le 13 avril
1921 A midi.

IBERVILLE

Joseph Hébert vs Léo Adonani Dubuc. Vente & la porte
de I'église parolssiale de la paroisse de St-Grégoh-e le
Grand le 22 mars 1921 & 10 heures du matin.

JOLIETTE i

Octavien Vincent vs Adélard Gariépy. Vente a4 la porte
de 1'église de la paroisse de St-Alphonsse le 12 avril 1921 &
1 heure de 1'aprés-midf.

MONTREAL

La Vllle de Montréal-Nord vs La Cie du Boulevard Ple
IX, Enregistrée. Vente au bureau du Shérif de Mont'réal le
5 avril 1921 & 10 heures du matin.

Ia Ville de Montréal-Nord va Beaudin Limitée. Vente
au bureau du Shérif de ‘Montréal le 31 mars 1921 & 10 heures
du matin.

J. B. Lafortune vs Le Crédit Stadacona Limitée. Vente
au bureau du Shérif de Montréal le 14 avril 1921 & 11 heures
du matin.

Les Commissaires d'Ecoles de Saint-Lambert - vs R. F.
Campbell, Vente au bureau .d'enregistrement du Comté de
Chambly, & Longueuil, le 24 mars 1921 & 11 heures du matin.

La Ville de Montréal-Est vs V. Arsdne Payette. Vente
au bureau du Shérif de Montréal le 24 mars 1921 & 10 heures
du matin.

La Ville de Montréal-Est vs Joseph Vitalien Bélanger.
Vente au bureau du Shérif de Montréal le 24 mars 1921 &
11 heures du matin.

0
Nouveaux Déposants sous la Loi Lacombe.
Déposant Patron
Bonnet, J. A. Canada Cement Co.
Chamhprs, G. C. C. A. L. Caron.
quiesais. J. Adjutor, F. X Lasalle.
Laperle, Jos. J. B. anerle
" Martel, Octave, La Banque Rogy
-O'Ponyell, J., Alex. Mc
Raymond, Iaraél A. Evans.
Ruel, Plerre, Edquard Cuseon, de Jolfette.
‘Sldney,

Perkins Blectric Co.
: J. W. Ross,
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Renseignements de Québec

BUREAU D'’ENREGISTREMENT DE
QUEBEC.

Obligation—J. E. Paquet & E. Moreau, p. 3475, St-Jean.

Vente—Le Parc Richelieu Ltée & Guay & Frémont, 250-230
Charlesbourg.

Vente—Le Parc Richelieu Ltée & Pierre Garneau, 251-6 Char-
lesbourg.

Obligation—Dame Vve Philias Bernier & Eusdbe Tremblay,
1446 St-Sauveur.

Déclaration et quittance—P. du Rev. & Succ. Onés. Chiteau-
vert, 1 ind. 4032 4033 40341/ ind. 3826 3927 Montcalm
3 ind. 3212 St-Jean ] ind 236, 237, 238 St-Sauveur 1
ind, 42 42-A 33 50 53 55 56 57 58 B 58C 58B 60 et 61 N-D
de Québec Y, ind. 550 §51p 553 Anc. Lorette, 3 ind.
208 216 216C St Colomb, ¥ iind 472 473 Ste Foy, % ind.
164B 165 St-Félix. _ .

Testament—Dlle Henriette Boivin,

Déclaration—Dlle Léda Boivin 1; ind. 161 Begerville,

Obligatjon—Jos. F. Lavoie & Mich. H. Brophy et al 148-1
147-5 N-D de Québec.

Quittance—Ad. Labrecque 3 J. F. Lavoie.

Vente—Dame Flore Royer-Dupuis & Jos. Bernier, p. 931 St-
Sauveur.

Bail—Léon Drolet & J. E. E. Jourdanet p. N. 1255 J-Cartler.

Quittance—Pierre C6té & Dme Flore Royer Dupuis.

Vente—Succ. Thos. Houghton et ux. & Frank R. Thorn, 98-
143-144 N-D de Québec.

Vente—L'hon. Jules Tessier et al esqté 4 Dame J. Laird
Irvine, 2674 8t-Louis.

Obligation—Dame P. Ferland d& Théo. Morin, 508-1097 St-
Roch Nord. ° ' :

Obligation—Alph. Leclerc & J. Alb. Bouchard, 29323 Ste-
Foy.

Obligagtion—Geo. Lafond & Jos. Falardeau, rang 2-13-A
St-Edmond.

Mariage——Jos. St-Hilaire & Dame Vve Morel-Blouin.

Déclaration—Dame Jos. St-Hilaire-Blouin, 430-4 5 6 7 8 9
10 429 82 83 84 85 86 87 8 08 99 100 101 102 103 104 St-
Roch Nord.

Quittance de. droits—P. du Rev. & Succ. Jos. St-Hilaire les
mémes lots que_ci-haut. -

Quittance—Dame Mathiias Lachance 4 Geo. Lafond.

Quittance—Onés. Coté et al & Prudent Coté.

Quittance—Etienne Cloutjier & Dame P. Ferland.

Quittance—Dr Azarie Bédard & Dame Jos. Delisle.

QCessiion— Elie Jobin & Elie Jobin Ltée, 698-16 17 18 19 20
Beauport.

Donation—Dame Geo. Normand @& Geo. Normand fils 1;
ind. 159 St-Roch.

Quittance—Dame Théoph. Bélanger & Alf. Coté.

Quittance—Edm. Pouliot & Adél. Morin.

Quittance—Ls J. Grenier & Victorian Marcoux et al.

Transport—Prosper Et. Roy & La Banque Nat,, 2148 N-D

Québec. .
Vente—The Nor. Mount Realty Co. & Ludger Payer, 2421 N-D
de Québec. )
Vente—Ls A. Létourneau & Québec Preserving Co. Ltd., 84 8t-
Roch 691, N. St- .
Vente—Jos. Iégaré 3 Em. Marchand p. 0. 1042 St-Sauveur.
Obligation——FEm. Marchand & Elz. Poitras, p. 0. 1042 8t-
Sauveur. ' _ ‘ : . :
Obligation et trans.—Rvd M. J. Chs Auger & A.C.H. Desplats.
Bail—Dlle Mary O’Donnell & Dame J. A. Cloutier, 2218 8t-
Pierre.
Main-levée d’hyp—La Caisse Pop. de I'Ancienne Lorette 2
Dame Vve Eug. Bédard.
Oblig.—Roch Gingras a Jos. Nap.»@ingras, p. 134 8t-Foy.
Dépot et vente—Alf. J. Turner 3 Dame Ruth A. Therrien-
Stern. ) >
Vente—Thos. Craig & Canadian Motor & Mach. Co. Ltd. 4414
Montcalm. -
Motjor—Onés. Tanguay & J. P. E. Gagnon.
Déclaration—Dame Délia Delamare Gagnon & Régistrateur
4004 Montcalm. e
Obligation—Jos. Boulé & Jules Renaud, 622 St-Ambroise.
Vente—Arthur Martel & Alb. Martel, 725-0 et 10 S§t-Ambroise:
Ordonnance—J. Uucien Roy & J. P. E. Gagnon, p. 509 Beau-

port. ;

Obligation — Jos. Guay & Siméon Racine, 222-a 3 E. St-

Obligation—Dame  Demerise C6t6 Vve N. Roberge & Dame
Vve Léon Renaud 3051 p. N. E. St-Jean.

Obligation—Geo. Bussidres & Alphonse Raymond Alain 845
et 14 8. 846 St-Sauveur. ’

Vente—Dlle Eugénie Nicol & Geo. McCallum 1397, 1398-1
Jacques—Qartier. '

Transport—Chs. Geilly & Art. Bisson, 803 St-Sauveur.

itésiliation—Elz. Savard & Jos. Léo Alf. alias Wilfrid La-
pojnte 3-66 N-D des Anges. :

Obligation—J. L. Alf. alias Wilf. Lapointe & Dame P. Racine
Morel, 3-56 NyD des Anges .

Quittance—Frs Morency & Thos. Bédard.

Vente—Adolphus Ed. Pfeitter & John El. Warrington 94-5
pts 56 78 9 10 N-D Qusbec,

Quittance—Dame Ap. Corriveau & Vve Phillas Bernier.

Quittance—Adj. Richard & Edg. Jean.

Vente—Roméo Langlais & J. Arth, Marier, 3447A St-Jean,

Quitt;nce—Dume Vve Philoméne QOuellet & Dame Vve Arthur

arent.

Quittance—Dlle Marie Déry & Ed. Picher,

Quittance—Gaud. C3té & Chrys. Jobin.

Main-levée d’hyp.—Dille Caroline Lortie & Chrys. Jobin.

Vente—Le Shérif & G. A. Paradis, p. 23 24 828 p. 33, Boauport.

Quittance—Le Shérif & G. A. Paradis, p. 23 24 828 p. 33 Beau-
port.

Vente—Chrys. Jobin & Jos. Paquet, 4381-4 Montcalm.

Vent'afCoéh:pagnm de Jésus & V. Chateauvert, 96, 6, 7 N.-D.

" .

Quittance—Adj.. Clavet & Dlle J. Houde.

Quittance—Vve Hon. Drouin & Frs. X. Turgeon.

Vente—Ls Goulet & Floride Goulet, 1, ind. 63 St-Sauveur.

Quittance—P. Filion et al & Dame Jos. Proulx.

Main-levée—Soc. de Préts et Placement de Québec & Geo. Jo-
bin,

Vente—Jos. Masse & F. X, Boisverf, 105-313 %14 St-Columban.

Mar hs Bd. Bégin & Delle A, r

Hypothéque—Dlle Mary McCaffrey et al & Y. Montreuil, 2764
St-Louis.

Transport—Dame Ls. Bourget & Y. Montreuil, 2704 St-Louis.

Vente—Edg. Jean & Nap. Ampleman, 1931 St-Sauveur.

Vente et échange—I. A, Fortin et la Cie de Jésus, 95 N-D
de Québec 95-C 2-B N-D Québec.

_ Déclaration—Dame Vve Eug. Falardeau, 1; ind. 2 1 202 203

281 282 et 277 276 St-Roch, 14 ind. 566 106 107 108 109 St-
Roch, 1; ind. 378 Beauport. . '
Quittance de droits—P. du Rev. & Succ. Eug. Falardeau mé-

mes lots que ci-haut.
Vente—P. I’Heureux & Ose. Drouin, 1819 St-Sauveur.
Vente—Geo. Gervais & Nap. Roy, 109 8t-Rocn Nord.
Vente—Geo. Drouin sur & Geo. Drouin, jnr, 60, 9, 744 St-Roch

Nord.

Mariage—Emm Sylvan & Dlle M. Jeanne Laprise, 4080-1
Montcalm.

Vente—G. A. Paradis & J. Aza Guillot, p. 23 24 et 38 Beau-
jport.

Vente—Richard Burston & Henri H. 8imard, 4381-5 Montcalm,
Obligation—P. Em. C6té & Dame ‘Cécile Coté 147-32 p. E. 33
N-D Québec. .
Testament—Dame Frs. Chalifour Beaudoin.
Testament—Frs. Chalifour. : .
Déclaration—Dame Eug. Parent et vir, p. 510 511 Beauport.
Quittance de droits—P. du Rev. & Suce. Frs. Chalifour et uxor,
p. 510 511 Beauport. ;
Vente—J. Art. Marier & Omer Blanchet et uxor, 509-64 65
St-Roc hNord. o -
Vente—Dame Vve Abr, 8imard & Cyr. Bussiére, 2050 St-8au-
veur, : :
Quittance—Alph. 8. Garneau & J Art. Marier. .
Donation—Philéas Déry et uxor & Chs. Gosselin, 188 p. 194
p. 176 Beauport.
Vente—Thos. Blondeau & aJc. Dubé, 359-16 Beauport.
Rétrocession—J. Ach. Robert 4 .Léonidas Grenier, 359 153,
Beauport. o : .
Vente—Léonidas Grenier 3 Jac. Dubé, 350 153 Beauport.
Vente—Le 8éminaire de Québec &2 E, A. Tremblay, 4440-4 et

p. 8, Montealm. - ’ - :
Avis—Bdg. Brousseau 3 Régistrateur de Québec, 19504 5 6 7

' St-Pierre. ; : '

Quittance—Dame David Ouellet & Maurice P.. Beaudry.
Quittance—Art. Fortier et al & D. A, Gauvrean.
Vente—Jos. Renaud et al 3 P. Alph. Pépin, p. E. 1104 p. 8-0

1, 1118 St-Ambroise. ‘
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Renselgnements de Sherbrooke

ENREGISTREMENTS AU BUREAU D’ENREGISTREMENT
DB LA DIVISION DE SHERBROOKE PENDANT LA
SEMAINE FINISSANT LE 5 MARS 1921,

ACTES DE VENTB

L. H. Olivier et al. & 1a Cie d’Automobiles Olivier Limité&e, lot
1806 quartier Sud.

Delle E. C. Tétu et al. A Dame Napoléon Nadeau, lots 839 et
840 quartier BEst. Prix $1,700 payés.

Télesphore Bernier & Nepoléon Coté, part lot 18a rang 6 As-
cot. Prix 500 payés.

Dame C. C. Lafoe & A. F, Brown, part lot 28c rang 7,Comp-
ton. Prix $2,800 payés., -

H. H. Johnson & J. H. Morrill, lot le rang 12 Ascot. Prix

- “000 I”yu' .

J. H. Morrill 3 William Pittman, lot le rang 12 Ascot. Prix
$3,300 payés. )

Alfred MontmLuy & Herménégilde Demers, part lot 1 quar-
tier Nord. Prix $1,500 §;yés.

8herbrooke Real Estate Co. 4 E. P. Bédard, lots 5-37-74 quar-
tier Bud. Prix $910 payés.

Wililam Ramsay & Joseph Krakowski, lot 733-20 quu'tier
Bst. Prix €6,500; $1,000 payés.

Onésime Thibaunlt & H. E. Thompson, lot 135 Orford. Prix

61,800 payés.

HYPOTHEQUES ™~

Eugdne Sévigny & BE. P. Bédard pour $2,600 affectant lot
7-310 quartier Sud.

Wilfrid Dussault & J. B. Dussault pour $900 affectant lot
896-10 quartier Est, -

Henri Leclaire & Wiliam Alexander pour $1,000 afleeunt
part lot 174 Waterville.

DECHARGES

Sucocession J. B Mitchell & Dame C. Desbaillets des hypothe-
ques des 26 septembre 1916 et 7 avril 1919.

Succession Dame A. B. MacKay & Dame Malcolm Mackay de
T'hypothdque de 4 mai 1910.

" Thomas Kandelatt & Heori Veillenx de I'hypothique du 17
février 1021.

Edmond Précourt & J B. Précourt de l'hypothéquo du 13 oc-
tobre 1915,

J. T. Therriault & Wilfrid Dussault de I'hypothéque du 12
janvier 1921,

Dame J. E Marlin & O. R. Boyce de Thypothdque du 2 février
1918.

Sherbrooke Real Estate Co. & E. P. Bédard de I'hypothéque
du 11 septembre 1918.

ACTES DIVERS

Testament de feu Dame Antoine Boucher, avec transxnissnon
affectant lot 537 quartier Nord, 1égué 3 Frnest Bou-
cher. Regu du Percepteur du Revenu Provincial décla-
rant qu'il ny @ pas de droits exigibles sur. 1a succession
de Dame Amtoine Boucher.

Testament de feu Dame Charles Thibault, avec transmission
affectant lot 76 quartier Cemtre et 1, ouest lot 899-54
quartier Est 16gués & Charles Thibault fils. Begn du Per-

cepteur du'Revenu Provincial déclarant qu'il n'y & pas de
droits exigibles sur la succession de Dame Charles Thi
bault.

Testament de fen Dame A. B. MacKay, léguant toutes ses

propriétés & Delle Jeanie MacKay.

Déclaration de transmission re Succession de Stanislas Bé-
langer et Succession S: J. P. Bélanger, affectant lot
1444-260 quartier Sud, revenant & Dame otanislas Bélan-
ger. Requ du Percepteur du Revenu Provincial déclarant
qu'il n'y & pas de droits engibles sur lesdites sucoes-
sions.

Testament de feu Dame Léon Coté avec transmission atfec-
tant lot 404 et 1, sud lot 491 Orford, 1égués & Rosaire
C6t8. Regu du Percepteur du Revenyu; Provincial déclarant
qu'il n'y @ pas de droits-exigibles sur la succession de

. Dame Léon C8t8.

Avis de saisie par F. A. Gadbois et al. v Frank N, Therrien,
affectant part lot 36 Waterville.

Comté de. Sherbrooke & ‘W. E. Beaudette, lot 216 Orford,

- a.F W. Rowe, lots 22a, 22¢, 23a, 231). 23¢ et 240 'rang 1
Ascot, (Vente pour taxes),

BREPS EMIS EN OOUR DE CIRCUIT.

Dom, Correspondance School vs Louis Auger, S8herbrooke,
$25.00.

Dom. Correspondance School vs A. Morin, Bhubrooke. $35.

T. Vineberg vs A. Bertrand, S8herbrooke, $21.00.

J. 8. Broderick vs U, Ouellette, Asbestos, $5.00.

Ames & Millet vs H. Winget, Lennoxville, $23.25.

H. Demers vs Corp. du Canton de Ditton, La Patrie, $20.60.

Denault’ G. & P. Co; va E. F. Houle, Cookshire, $235.86,

J. F. Kerr va Harry Taylor, St-Hyacinthe, $39.75.

J. B. Paradis v8 W. Dorey, Sherbrooke, $42.00,

" J. L. Bourgault vs J. Bilodeau, Black Lake, $53.00.

Agence Merc. de I'Est, vs' P. Dion, Chartierville, $67.37.

T. Nicholson vs J. A. Sargery, S8herbrooke, $30.00. |

Wm. Gray-Sons-Campbell vs A. Ps& Lambton, $62.70.

Routhier & Perron Ltée vs T. E nahue, Sherbmoke, $30.

Jos. Blitt va N. Cté8, Sherbrooke, $15.60.

Fchenberg Bros vs D. Viens, Sherbrooke, $26.85, .

Fonderie de Plessisville vs A. Gaudreau, Windsor Milis,
$76.88,

M. 8. Hodge vs A. E. Zakaib, Sherbrooke, $18.00,

J. E. Gagnon vs T. Madore, Barnston, $42.25.

G. F. Moore vs John Colbac, S8t-Elie d’Orford, $93.58.

F.. B. Worthington & al v8 G. W. Wells, Asoot, $30.50.

H. W. Reynolds vs G. W. Wells, Ascot, $41.50.

G & G. Ltd vs A. Perron, Ste-Irdne, $23.07.

J. B. Paradis vé W. Dorey & al, Sherbrooke, $63.50.

W. Osgood vs A. Elliott, Bishop's Crossing, $99.00.

BREFS EMIS—COUR SUPERIEURE

E. T. Prov. Co. v8 A. Quintin, Stratford, $269.09.

W. D, O'Neill & al vs W. Lamy, Coaticook, $829.73.

Dame D. Jubinville vs Jos. Laperle, Coaticook.

C. Trépanier vs Sherbrooke Instalment House, S8herbrooke,
$127.00.

A. Brunelle vs A. E. Deaprés, Weedom, 310080

J. Trépanier vs Cité de Sherbrooke, Sherbrooke, 33,370

J. B. Morin vs H. Gaulin, Bast-Angus, $100.00.

Agence Mercantile de 'Est vs G. B, Pd»letler. Danville, $112..

W. J. Prinn vs F. Gendron, Stoke, $193.90.

Wm. Gray-Sons-Campbell vs F. Galipeau, St-Gérard, $366.82.

Wm. Gray-Sons-Campbell vs H. A. Leblanc, Magog, $689.57.

NDame E. Barbeau vs L. Guyon & al, Barnston, $500.00.

A. C. Demers vs E. Planu. Sherbrooke, $100.67.

Hébert & Fortier vs H. A. Leblanc, Magog, $120.91.

J. Goulet vs J. R. Royer, Sherbrooke, $500.00.

N. E. Gariépy & al vs V. Vachon, LaBonneville, $335.45.

F. T. Prov. Co. vs A. Verret, Sherbrooke, $454.42.

J. 8. Mitchell & Co. v& J. V. Bélanger Mining Co., mack
Lake, $3,965.98.

Alex. Lennox vs W. B. Lowe; Cookshire, $264.00.

I. Gaudreau vs B. Tanguay, Weedon, $175.00.

J. A. Leblanc vs A. Vallidre & al, Weedon, $115.00,

Cité de Sherbrooke vs Sherbrooke Ry. & Power Co., Mont-
réal, $5,179.96. ,

A. Morin vs A. Fafard, Rock Forest, $109.00,

N. Léveillé vs Canada Paper Co., Windsor Mills, $3,000.00.

G. Thibault vs A. Provencher, Windsor, $540.00.

JUGEMENTS EN COUR DE CIRCUIT

Boisvert vs T, Héroux, Sherbrooke, $41.58,

T. Prov. Co. vs J. Fournier, Farnham, $21.75.

Laroche vs J. Asselin, Windsor, -$64.18,

0. Camirand vs R. Caouette, St-Hyacinthe, $15.00.

A. Vidal vs E. Lacasse, Magog, $54.80.

A. Vidal vs E. Doucet, Magog, $51.00.

Rosenbloom vs G. McLean, Sherbrooke, $61.00,

E. Weir & al vs N. Bush, Richmond, $10.70.

J. 0. Ledoux & al vs C. Desrochers, Cookshire, $50.00,

J. A. Beaudoin vs J. A. Prévost, East-Angus, $56.17.

J. 0. Ledoux & al vs W. Hetherington, S8herbrooke, $50.00.

L. G. Barbeau vs E. Lavoie, Coaticook, $19.67.

Banque Nationale vs H. Nicol & al, Brompton, $81.00.

Agence Mercantile de I'Est vs U. Roy, St-Frs-Xavier de
Brompton, $23.00,

J. A. Faulkner vs8 J. G. Couture, Sherbrooke,.$65.25.

Echenberg vs 0. Houle, Sherbrooke, $19.50.

N. Tepper vs P, H. Lapointe, St-Camille, $87.00.

F. Choron vs T. Boisvert, St-Adrien de Ham, $30.00.

F. Choron vs G. Charland, St-Claude, $26.21.

Lemay Bros. v8 G. Couture, Shérbrooke, $43.77.

H. C. Cabana vs Jos. Voyer, Sherbrooke, $20.00.

A.
E.
Ww.
H.
J.
J;.
J.
J.

N
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Casler postal 1180, TEL Main 2926, 2937

Cie de Pulpe et de Pouvoirs
d’Eau du Saguenay
Obligations Garanties 6!, %

Echéaroes: 1983 & 1984
Coupons payables & New-York,
Envol dés prospectus sur demande.

(rédit (@radien

Jncorporé :
99 rue St-Jacques, - - - Montréal
Téléphones ou télégraphies vos ordres & mos frals, :

FAITES FAIRE VOS LIVRAISONS ECONOMI-

"~ QUEMENT ET RAPIDEMENT.

Notre organisation de camions automobiles nous permet
de faire sans délal toute livraison de marchandises depuis
la plus petite distance jusqu'a un rayon de 100 milles-envi-
ron autour de Montréal. Ne vous chargezs pas inutilement
des frais d'un auto et d'un chauffeir, adressez-vous & nous.

Ecrivez ou téléphohu pour toutes informations
- complémentaires a: '
ROMEO WISINTAINER
778 Rue Berri, - - MONTREAL.
Téléphone: Est 952 J.

!

Produits enAluminium‘ VI KO’

L lbte daccossofres d’sutomobiles et
N - eo.:’uﬁelu de qnhcaﬂlerlo.-o _Q-
SPECIALITES ELECTRIQUES en tout genre:

GRILLE-PAIN, CHAUFFERETTES, FERS A
REPASSER, PERCOLATEURS, ETC.

Représentants pour PEst

Hurtabise Limitée

NORTH AMERICAN HARDWARE SUPPLY LIMITED,
222, rue Notre-Dame Ouest,

Paplors Peints STAUNTON

Tous mes moddies sont em 283 pouces de large.

£
:

- STAUNTONS LIMITED

"mmvb. PAPIERS-PEINTS
TORONTO
Salles do ventos A Montréals Chambre No 810
Edifios Mappin & Webb, 10 rue Vietoria.
3 D. D. McARTHUR.

~ ¢
T $125 Ia Doz. 8 Doz,

I — "

Montréal, - - - - - Canada

LES |
INSECTICIDES

PAYENT BIEN
LE MARCHAND D’EN TENIR

"EN AVEZ-VOUS ASSEZ POUR LE PRINTEMPS 1
> E s . 5

Vi red

SAPHO PUFFERS

par calsse,

En vento dn;s toﬁtes les malgoiu‘ de gro‘s.'. ‘}
THE KENNEDY MANUFACTURING CO.

588 AVENUE HENRIJULIEN, - - MONTREAL.
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LA CONSTRUCTION

CAP DE LA MADELEINE
Boucherie et logement $5,000, rue
Lochefort et Pont St-Maurice, Pro-
priétaires: Nobert & Frires, rue Ro-
chefort. Travaux 3 faire & la journée.

HERVEY JUNCTION

Gare de chemin de fer. Proprié-
taire: Canadian National Rys, Gare
du Marché Champlain, Québec. Gérant
général: J. E, Morazoin. Gare dé-
truite par un incendie. Sera recons-
truite immédiatement. Pertes: $6,000.

HULL

Garage $6,000, rues Principale et
Laval. Propriétaire: Dr J. Lanthier,
rues Principale et Lawval. Travaux
doivent commencer sous peu. /

EKATEVILLE

Résidence de la paroisse $20,000.
Propriétaire: Paroisse Ste-Catherine.
'‘Architectes: Audit & Charbonneau,
74 rue King Ouest, Sherbrooke., En-
trepreneur général: Chas. A. Desau-
tels, 28 Edifice Métropole, Sherbrooke.
Soumissions recues par architectes, -

LACHINE

Magasin et résidence. Propriétaire:
R. A. Btonehouse, 106, 28me avenue,
Dominion Park. Architectes: Cardinal
& DBeauchamp, 26 rue 8t-Jacques,
Montréal. Plomberie: Jas. Thibert,
167, 1ére avenue, - Dominion Park.
Plitrage: M, Benoit, 98, 158me ave-
nue, Lachine, Peinture et vitrerie: A.
Lequin, 185, 2&me avenue, Dominion
Park. Prix demandés pour fixtures
neuves ou de seconde main. Accor-
dera contrat pour chauffage et tra-
vaux en bols dur.

Résidence $5,000, 188me avenue,
Parc Décarie. Propriétaire et cons-
tructeur: J. P. Baulne, 144, 18&me
avenue. Tous travaux A faire & la
journée par le propriétaire qui de-
mande prix pour tous matériaux.
Pourra accorder contrat pour plom-
berie et chauffuge.

Résidence $6,000, 38me avenue, Do
minion Park, Propriétaire et cons-
tructeur: A. Baulne, 148, 32me ave-
nue, Dominion Park. Propriétaire de-
mande prix pour escaliers d'acier,
plomberie, briques, bois et vitres.

8 magasing $5,000 rue Notre-Dame.
Propriétaires: J. & M. Schechter, 36
rue Notre-Dame. Architectes: Cardi-
nal & Beauchamp, 26 rue St-Jacques,
Montréal. Plomberie: D. Coursol, 4
rue St-Louis.

: LA TUQUE

Moulin & pulpe et exploitation d'un
pouvoir hydreulique $1,500,000. Pro-
priétaire: Manouan Pulp & Paper Ltd,
Moentréal, Président: J. P, Anglin, 65
rue Victoria, Montréal. Vice-prési-

dent: T. G. McLaurin, 304 Edifice Mc--

Gill, Montréal. Ingénieur: Chas. E.
Eaton, Bloc Sherman, * Watertown,
N.Y. Projet suspendu temporairement.
Contrat non accords,
."-~ .. MONTREAL

24 résidences de $3,000 chacune, rues
St-André, ‘Boyer et Beaudry. Proprié-
taire: J. R. Lavigueur, 597 rue Beau-
dry, résidence, 53 nue Cherrier. Tra-
vaux commenceront dans un mois.

Synagogue, Cote St-Antoine et Ave-
nue Kensington, Westmount. Proprié-
taire: Congrégation Shaar Hashoma-
yim. Président: Lyon Cohen, 25 rue

Rosemont. Architecte: J. Melville
Miller, 364 rue Dorchester, Contrat
i\ accorder sous peu,

‘Iransformation de régidences en
refuge $7,000, 1608-10 rue Manoce, Pro-
priétaire: Montserrat Hebrew Home,
Président: J. B. Miller, 100 rue Hut-
chison. Entrepreneur général: J. Gil-
letz & Co.,, 22 rue Mavor. Plomberie
ct chauffage: J. Becker, 1439 rue St-
Dominique. Briques, acier, bois et
quincaillerie non achetés. Balance des
travaux & faire & 1a journée.

OUTREMONT
Résidences, divers emplacements.

“Propriétaire: John Graham, 554 rue

Davaar. Le propriétaire se propose de
mettre ce projet & exécution au prin-
temps. .
POINTE AUX TREMBLES

12 résidences. Propriétaire: Conseil
Municipal. Maire: J. E. Charbonneau.
Secrétaire trésorier: J. C. V. Roy.

QUEBEC

Bibliothdque $11,600. Propriétaires:
Itév. Péres Franciscains, 83 rue de I'Al-
verne. Architectes: Tanguay & Chene-
vert, 20 rue d’Aiguillon. Entrepreneur
général: Magloire Cauchon, 307 rue
Richardson. :

Transformation d'une salle $100,000
rie St-Jean, Architecte: Robitaille &
Kobitaille, 208 rue St-Jean. La salle
Montcalm 3 transformer en monu-
ment d’art ol se trouveront une bi-
bliothéque, une scéne, une salle de
councert, salles de lecture, etc.

Transformation d'une salle de ten-
nis en appartements (6 familles) $15,-
000, avenue Laurier, Propriétaire:
Geo. Elie Amyot, Chemin Ste-Foye.
Aichitectes: Robitaille & Robitaille,
rue St-Jean. Entrepreneur général:
Chrys. Jobin, 182 rue Latourelle. Elec-
tricité et systéme de chauffage a la
vapeur: J. B. Coté, 49 rue Grant.

Refuge pour jeunes filles $125,000,
ries Ste-Angéle et Dauphine. Proprié-
taire: L'Oeuvre de la protection de la
jeune fille, Québec. Architectes: Tan-
guay & Chenevert, 204 rue d’Aiguillon.
Magonnerie: J, B. Tinchereau, 325
rue Richardson. Charpente: C. Emile
Morissette Ltd, 286 rue Latourelle.
Contrats seront accordés sous peu
pour plomberie, électricité, chautfage,
peinture et toiture.

SHERBROOKE

Garage central $3,000. Propriétaire:
Conseil Municipal. Inspecteur des ba-
timents: W. L. McSwiggin.
acheteur: H. C. King, Square Strath-

cona, )
TROIS-RIVIERES
Addition de magasins, et.d'un ate-
iier de réparation 3 un garage $20,-
000. Propriétaire: Ford Motor Co. Tue
St-Maurice. Gérant local: V. Barrette,
appantement Laviolétbe. Architecte:
Jules Caron, 21 rue St~Joseph.
Agrandissement d’usine $500,000
rue St-Maurice. Propriétaire: Wabas-
8o Cotton Co. 'Ltd, rue St-Maurice.
Gérant: C, R. Whitehead. Secrétaire
trésorier: W. G. E. Aird, Boulevard
Turcotte. Architectes: T. Pringle &
Sons, 20 rue St-Nicholas, Montréal.

- Soumissions ont ét§ différées.

Agrandissement de résidence $3,500.
rue St-Prosper. - Propriétaire: Louis

Philippe Sauvageau. Entrepreneur gé-'
- néral: Jos. Boisvert,

Agrandissement de résidence $5,000

- Walsh. Architecte : Thos. McLaren, 264

- trage et peinture. Bois brut: Grier

'370-avenue Marlow. Pierre tailiée:

rnes Hertel et du Collége. Proprié.
taire: Dame Adélaide Deschesnes,
rues Hertel et du Colldgge. Entrepre-
neur général: Jos Boisvert.
8T. ANDREWS EAST
Résidence $7,000. Propriétaire: II.

Cote du Beaver Hall, Montréal. Tous
travaux 3 faire 4 la journée par le
propriétaire qui achitera les maté-
risux suivant les besoins.
. ST-MARC

Ecole $50,000, Propriétaire: Com-
mission scolaire. Président: M. Beau-
dry. Architecte: P. L. W. Dupré, 2
rue 8t-Jacques, Montréal. Contrats i
accorder pour maconnerie, toiture,
Clectricité, plomberie, chauffage, pli-

Timber- Co. I4d, 1040 rue Notne-Dame

Ouest, Montréal. Toiture: Barrett Co.

Ltd, 2021 rue St-Hubert, Montréal,
STE-URSULE

8 résidences. Propriétaire et cons-
tructeur: Irénée Gagnon. Comstruc-
tion en briques. Travaux commen
ront prochainement. Propriétaire dé-
sire prix pour tous matériaux excep-
té le bois.

- VERDUN

Résidence (flats) 62me avenue.
I'ropriétaire et constructeur: John T.
I'arker, 383 Boulevard Décarie. Tra-
vaux 3 commencer au printemps.
Propriétaire désire prix pour tous ma-
tériaux. Tous travaux & faire a la
journée par le propriétaire. -

ce $10,000, Chemin Lasalle.
Propriétaire: C. A. Bharpe, 419 rue
St-Jacques, Montréal. Architecte: T.
Daoust, 61 rue St-J .

Résidences, divers emplacements.
Propriétaire eb conmstructeur: Paul
Lelonde, 465 Chemin Lasalle. Archi-
tecte: J, E. A. Benoit, 1200 rue Well-
ington. Propriétaire demande prix
pour tous matérinux. |

WESTMOUNT

Résidence $40,000, Chemin Edgehill.
Propriétaire: P. P. Earle, 149 avenue
aevenue King Edward. Architecte: W.
8 Wright, 204 rue 8t-Jacques. Entre-
preneur général: J. H. Leboeuf, 1are
avenue, Lachine, Marbre et tuﬂes:q
Emile Lepage, 34 rue 8t-Vincent. Con-
txat & accorder sous peu pour la pein-
ure.

Réparationg 2 résidence $7,000, ave-
nue Clark. Propriétaire: M. Getz, 254
rue Mance. Entrepreneur général: L.
Millman, 61 rue 8t-aJeques, Montréal.
Contrate non encore accordés pour
8lectricits, plitrage, peinture et dé-
coration. Plomberie et chauffage: E.
Tremblay, 13 Ruelle Perrault, Mont-
réal. Entrepreneur général demande
prix pour plancher en bois dur.

Transformation de magasin en flats
4 appartements, $6,000, 1379 avenue
Greene, Propriétaire: J. A, Jarry, 718
Chemin Ste-Catherine, Montréal. En-
trepreneur général: S. D. Valliéres,

Quinlan Cut Stone Co., 4414 Tue Ste-
Catherine Ouest, Montréal. Electricité
0.' Labelle, 347 rue Addington. Plom-
be_rie et chauffage: M. Marchelot, aux
scins du propriétaire. Contrat a ac-
corder pour la peinture. Entrepreneur
géréral achdtera bains, lavabos et clo-
sets. * Systdme vacuum sera installé.
Bg(]:nce des travaux 2 faire a 14 jour-
née..

o
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| L E nom de “Barrett” sur un produit vous aide & créer votre réputation pour
des marchandises honnétes & des prix raisonnables.

Les produits décrits ci-dessous sont faits par les plus anciens et les plus
grands manufacturiers de toitures et de spécialités industrielles du Canada et
sont approuvés par des milliers de consommateurs satisfaits dans toutes les par-
ties du Dominion. Notre grande campagne de publicité crée journellement une
demande pour les produits Barrett. Voici deux articles de vente populaire.

Plastique 3 Rapiécer
Elastigum Ciment,

, E ciment plastique
aux mille usages

S=——" résistant, é&lastique,
adhérent, imperméable. Facile & ap-
pliquer, adhére obstinément aux sur-
faces humides ou séches.

Sans égal pour boucher les trous
et les fentes dans les toitures de
toutes sortes et pour réparer les puits
de lumidre, redoubler les gouttiéres,
garnir les corniches, enduire les ci-
ternes, etc. Sa durée et son élasti-
cité ne sont pas affectées par les
changements de température. Il reste
adhérent malgré les conditions at-
mosphériques les plus rigoureuses.

L’Elastigum est un matériel de ré-
paration populaire pour lequel les
marchands trouvent cette année une
demande extraordinaire. L
En boites de 1
b (%4 & la cais-
se); paquets de
5 1bs (12 & la
caisse) ; paquets
de 25 1bs et de
100 Ibs; 1-2 ba-
R o (i K
Redoublage dans gouttiire Ihg) ‘et baril(en-

e PElstignm plartiqse.  ooon 600 Ihs).

..

baril de 40 gallons.

Ciment Liquidé a
Toiture Everlastic

OUR restaurer les

vieilles toitures usées
en feutre ou caoutchou-
tées, le ciment liquide & toiture Ever-
lastic est positivement sans égal. 1l
est facile & appliquer et forme une
surface neuve qui est unie, résis-
tante, imperméable et si durable
qu'elle rend la vieille toiture bonne
pour plusieurs années de service.

Si vous voulez épargner de l'ar-
gent & vos clients, vous n’avez qu'a
leur vendre ce produit remarquable
de Barrett. .

Le Ciment liquide & foiture Ever-
lastic se vend prét & l'usage en pa-
quetages de différentes dimensions
al'ant de la boite de 1 pinte jusqu’au

N’lm‘paﬁc qui peut Pappliquer.

VANCOUVER, -

Company MONTREAL,  TORONTO,

WINNIPEG, |
) HALIFAX, N. E. The Ciren 8T. JOHN, N. B. ,\
.. \ . . ’) @
W E i T PR T ] === = - \
“ === = /{
~

En_Sorivant aux mmnooun. ol vous mentionnez le “Prix Courant”, vous vous assurez un meilleur service.
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Tous les morceaux de savon & bhnchﬁﬁge'

bntplmoumoins!amémeapparen mais ils
dgférent entidrement quant 2 la qualité et 2 la
valeur.

. Le “SURPRISE” n’est pas autre chose qu’nn
bon Savon Solide—il n’est pas surchargé d’in-
grédients inutiles pour le faire paraitre plus
gros. C'est la “meilleure valeur en falt de vral
savon”,

~

N'acceptez pas de contrefagons,

The 8t. Croix Soap Mfg. Co.

~ Mélasses de toutes sortes
MELASSE BARBADE SUPER-FANCY

EXTRA FANCY — Mélagse ST. KITTS.

‘EXTRA FANCY — Mélasse ST. VINCENT.

Mélasse DOMINICAINE JUS DE CANNE DE CUBA

— . MONTSERRAT Mélasse A- PATISSERIE
. — CUBAINE — A ENGRAIS (%)
— PORTO RICO BLACK STRAP (*)

MIEL DES INDES OCCIDENTALES (en vrac)

Nous garantissonss toutes nos qualités comme é&tant
absolument pures.
(0) Ces qualités peuvent 8tre expédiées en wagons-réservoirs.
DEMANDEZ LES PRIX PAR WAGON ENTIER POUR
mom EXPEDITION PRISE SUR NOTRE STOCK.

Pure Cane Molasses Co. of Canada, Limited

MONTREAL, P. Q.
Wﬂmt.vquc.l’.n.

#

BISCUITS

Aujourd'hui, les biscuits sont plus populaires que jamals,
et il vous sera plus avantageux et profitable de tenir tou-
jours en mains un bon assortiment de nos lignes.

Nous attirons spécialement votre attention sur la qualité
de nos BISCUITS “SODA"” qui font plus que de fournir
'.une SATISFACTION ORDINAIRE, et il sera avantageux
‘pour tous les marchands qui venhdent des nrttclu de bonne
qualité, de tenir nos lignes. :

Nous faisons des affaires dans la Province de Québec
depuis trente-cing ans et nous avons acquis la réputation
de fournir des produits qui donnent satisfaction.

Nous ne ‘cherchons pas a faire des lignes bon maroh&,
nous vendom du produits de quallté a des prix raison-
nables. ! 3 .

Nos voyloouu visitent tous les endroits de la Province
et si nous n'avons pas.-encore I'avantage de vous compter
parmi nos clionh, adressez-nous une carte et notre voya-
geur se fera un plaisic de vous voir avec une ligno compl“o
d’échantillons. - e

Votre!stock ne saurait 8tre complet, si vous ne tenez pas

un bon assortiment de nos principales lignes de BISCUITS.

‘; DEMANDEZ NOTRE LISTE DE PRIX

THE MONTREAL BISCUIT CO.

Manufacturiers do Biscuits et Confiseries -[‘ﬁ)
MONTREAL

LE SIROP DE MATHIEU
AU GOUDRON ET A L’HUILE DE FOIE DE MORUE

UNE LIGNE COURANTE PROFI-

TABLE DE PRINTEMPS QUE

§ TOUT BON EPICIER PEUT VEN-
- DRE.

La plupart de vos clients au-
ront besoin & quelque moment dans
le cours du printemps de ce reméde
contre le rhume de Mathien d’une
haute efficacité et d'une renom-
mée nationale. Ce n’est pas seu-
lement un remdde de premier or-
dre contre le rhume, mais de plus
il possdde des propriétés toniques
qui fortifient 'organisme tout en
guérissant le. rhnme.

Les proprlétés Turatives gagne-
ront ia confiance de vos clients et
sur “chn.qne’ vente il y & une marge
de profit qui en fait une opéra-
tion des plus avantageuses, Faites
une commande d’essal.

LA COMPAGNIE J. L.- MATHIEU

PROPRIETAIRE
SHERBROOKE, P. Q

' En&orivantnuxlnnoheeun.olvommntiqn&h%bomm”.v&umammmmmm

-

537
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LISTE DE PRIX AUX MARCHANDS
DU TABAC

J.W. BOISVERT

ST-BONIFACE, P. Q.
(15 décembre 1920)

No 25, en paquets de 1 Ib.. $0.62 la. lb F
No 30, 11b. et 1% 1b. 0.65
| cxocme | Nk BNaE 4
i 0 d “ et % 1 “
La farine préparée de Brodie XXX satis- No 40, . 11b. ot 32 1b. 075 *
fera votre clientile et lui donnera en méme go :o, L 1/'{211)m : (1"83 “ H'
. s 2 ; 0 0’ [ 1/ p A ¢
benq:slameiﬂmvaleurpourlamolndredé— No 50, “ lbet%lb. 080 “
pense. : No 50, “ 1/8 ib. . 097
| S S
. 3 . . . 0 { “ / o “
Brodie & Harvie, Limited No 80,  “ L%etdIb. 100
14 Rae Blur, Moot Nl ¢ Tune |
» 0 : " “ %e = [}
i, e, St No 109, 178, 1/11'1b, 120 *
Agents de vente: | Moins 10% d’escompte,
J. B. Renaud & Cie Inec., Québec ;
Chadwick: & Co., 34 Duke St., Toronto. NEL 38 30UES,
Marchandise f. o. b. - ST-BONIFACE

UNE
CAMPAGNE
D’ANNONCES
DANS LES
JOURNAUX
QUOTIDIENS
SUR LES
FEVES
CUITES AU
FOUR

HEINZ

Tirez-en profit.
Par 1'étalage de vitrine
1’étalage sur comptoir
1a coopération du représentant.

La qualité vous assure
UNE DEMANDE CONSTANTE,

Le Prix établl au détail vous assure
UN POURCENTAGE DE PROFIT EXCELLENTE,

FAITES EN CANADA, PAR DES CANADIENS

H. J. HEINZ CO., ““CAnion™

10 Place @Yourville, Montréal.

L attention du public est en éveil.

| Church & Dwight

Manufacturiers - - - - -

DWIGHT'S

P MO0 VRAGE AR M -\

BAKING SODA

“COW BRAND” la marque toujours digne de
confiance dans ses résultats,

Aucun autre soda sur le mar-
ché n'est aussi connu de la
bonne ménagére que le “Cow
Brand”. 11 est fameux pour
ses résultats absolument cer-
tains, sa force, sa pureté. Re-
oommandez-la & toutes.

Prenez-menstock, votre
mrdnnddemana.

LIMITED ®
MONTREAL

En écrivant aux annonceurs, si vous mentionnez le “Prix Couraqt”. vous vous assurez un meilleur service.
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NOUS PRENONS A NOTRE CHARGE] TOUTE PERTE SUR

- Mais

Devez subir toute la perte sur votre stock de thé
en vrac que ce soit du Japon ou du Noir.

En avez-vous le Moyen?
Si oul, cela vous pale-t-ll ?

SALADA TEA COMPANY OF CANADA, Limited

CEST LE MOMENT D’ACHETER-!

Thés Japon “Victoria” et “Princesse Louise” Ce sont des marchandises de qualité; elles
1919-1920. donnent satisfaction au consommateur et les
Thés Verts de Ceylan “Duchess” 1919-1920. prix sont bas.

Thés Verts Roulés “Pin Head"” et “Pea Leaf™.  Ryz_vous avez le plus grand intérét & de-

Thés Noirs de Ceylan “Victoria”, * Prmoess mander nos échantillons et prix les plus
“Conskalie”. -~ bas du marché.

Thés Noirs Purs Ceylan “Fernhurst”, “Kings- '
ley” Orange Pesl'(oe, “Kabragalla” Orange LES ARTICLES DE NETTOYAGE sont d’ac-

I Pekoe. tualité et nos prix méritent la considération
Thés Indiens Purs “Namrap Pekoe”, “Ooda- des marchands détailleurs. Nous offrons:

. leah”, B. P. S. Balais, Brosses, Lessives, Caustiques, Chlorure
Thés Noirs de Chine “Congou CSS. de Chaux, Savons, Poudre 4 Laver.

' Préparez-vous pour la Semaine du Grand Nettoyage du Prmtemps qui
| est hatif cette année

| LAPORTE MARTIN, LIMITEE

Eplcmes, Vins et quuenrs en Gros. ’
584 Rue St-Paul Ouest Montréal. - - - - “Tél. Main 3766.

—_—

En écrivant aux annonceurs, si vous mentionnez le “Prix Courant”, vous vous assurez un meilleur service.
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Les feves au lard de CLARK

avec sauce tomate, Chili ou nature

Sont faites en Canada
Par une compagnie strictement canadienne
—

Mais, M. I'Epicier, leur plus puissant facteur A ———
de vente est

LA QUALITE

Les féves de la meilleure qualité triées a la main,
les sauces les plus fines préparées dans nos propres éta-_
blissements avec des ingrédients frais poussés en Canada,
parfaitement cuites et mises en paquets attrayants.

| En outre le prix est économique pour votre client
eememmam €t Profitable pour vous. , Sl

W. CLARK, LIMITEE -:- Montréal

DES VENTES PROFITABLES REPETEES

font des produits alimentaires marins de la marque Brunswick une ligne des plus satisfaisantes a

tenir. Leur réputation de pureté et leur haut degré bien connu de qualité procurent aux détail-

lants non seulement des bénéfices mais aussi un prestige qui crée la confiance dans les autres
- lignes tenues en stock.

Les ALIMENTS MARINS de la MARQUE BRUNSWICK

sont faits avec du poisson soigneusement choisi, fraichement tiré des profondeurs de 'océan clair
et frais. Ils possédent une saveur exquise qui, jointe & leur prix raisonnable, en fait des articles de
vente remarquablement bonne.

Vérifiez votre stock aujourd’hui et commandez a votre courtier.

1, Sardines a I'huile. Harengs marinés.
1, Sardines a la moutarde.

Finnan Haddies (Boites rondes)

Harengs sauce tomate.

Clovisses,

Connors Bros., Limited
- BLACK'S HARBOR, N. B.

En &crivant aux annonceurs, si vous mentionnez le “Prix Courant”, vous vous assurez un meilleur service.
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TARARCO

7. Bourrures de Collier

“Une’ omce de prévention vant une livre de Remede”’
DES colliers mal ajustés et d es bourrures inférieures ont mis

bien des chevaux sur la liste des malades avec des écor-
o\ chures et des meurtrssures.

Un cheval est un actif aussi longtemps qu’il est ’capauen
de faire sa part de travail. Un cheval & Pécurie, qui mange du
grain- et du fourrage cofitant cher, est une charge,

LES BOURRURES DE COLLIER “TAPATCO”
Brevet Américain, 1er décembre 1914. Brevet Canadien, 6 avril 1916.
Conservent les chevaux en bon état.

Elles sont largement employées par les fermiers qui com-
prennent que Pefficacité des attelages dépend entidrement de]
Pajustement et du confort des colliers.

Ecrivez pour avoir le catalogue.

The American Pad & Textile Co.
CHATHAM, ONTARIO.

LA FORCE D'UNE HACHE C’est maintenant le moment

RESIDE DANS SON MANCHE. | de la demande

d’'une protection pour le radiateur. Des milliers d'au-
tomobilistes d’hiver ont besoin de provéger leurs
radiateurs. L'expérience leur a appris que différer
est extrémement désastreux.

vous procure un outil de travail plus solide car Faites entrer de l:lonng heure vos
les MANCHES DE STILL sont faits avec les commandes de

{ melleurs des bois canadiens. Liquide Anti-gelée de

AY

Une commande immédiate vous mettra en ligne

La vente des

Manches de Still R A

surpasse de beaucoup celle des autres marques,

it

Il : Beters Jollment car foss exaotemmant by prodelt qui]
i : e nt car ¥
y a une raison. !f):ut pour le marché qui s'ouvre. e it

Manches de hache, de pic, de masse et de mar- Pour répondre & toute demande dans votre dis-

teau. Manches Cant Hook and Peavie, s o ke mussiavone fu math. of

Cela paie de vendre les Still ) .

J. H. STILL MFG. CO A. RAMSAY & SON COMPANY
[ ] L] {] LJ ]

‘ Fabricants Canadiens de Peintures et Vernis depuls 184s.
ST-THOMAS - - - ONTARIO Montréal, Toronto, Winnipeg,  Vancouver.

(6)]

En Sorivant aux annonceurs, si vous mentionnez le “Prix Courant”, vous vous assurez un meilleur service.
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'\ Fig. 19
- INSTALLATION POUR LE PETROLE
Ce modele No 19 répond parfaitement & vos besoins.
La pompe mesure par gallon, demi-gallon ou quart.
Ce genre d'appareil est un standard depuis des années
et a prouvé maintes fols son incombustibilité et ses
qualités de producteur de bénéfices.

B2 Des Profits avec le gl

Demandez-nous notre brochure No 20—Ecrivez tandis que vous y pensez.

S. F. BOWSER & COMPANY, Limited

66-68 Avenue Fraser, TORONTO.

Burcauz de vente dans tous les ccntres. — Représentants partout.

=4

Le systéme Bowser d’emmagasinage ﬂe T’huile vous
aidenla. 4 retirer un bon profit-de votre département
d’huile.

I1 évite la perte, la détérioration de l'huile et la
contamination d’un stock précieux.

Il épargne le temps de votre personnel de vente et
procure un meilleur service 4 vos clients.

Il sﬁpprime les planchers trempés d’huile et écarte
le danger d’incendie.

Le systdme Bowser est construit pour fournir du
service—il est durable et permanent. Il mesure
un gallon exactement d’un coup et montre d’une
fagon précise le montant 4 faire payer pour chaque
quantité distribuée.

Sans le Bowser, le Profit sur
I'Huile est impossible.

Fig. 241
La pompe & gazoline (fig. 341)
représentée ci-dessus est blen
connue et blen vue des auto-
moblilistes de partout. Elle
pompe par gallon, demi-gal-
lon, quart ou chopine. Cons-
truite avec ou sans lumildre
électrique. Be ferme A clef.
Compte, filtre et mesure la
gazoline en la versant direc-
tement dans les automobiles.
8'emplole mvec¢ un réservoir

~

REMEL

R

LtETTES CHAMBERLA

CELA PAIE DE POUSSER
Les Remedes de famille Chamberlain

Le reméde contre le rhume de Chamberlain-et les tablettes
pour I'estomac et le foie sont deux remédes populaires dont les pro-
priétés curatives ont acquis une réputation d'un océan a l'autre.
Avec les autres remédes de la famille Chamberlain, ils offrent aux
épiciers une proposition de vente excessivement profitable. Ecrivez

pour avoir la brochure avec liste de prix des REMEDES CHAMBER-
LAIN. Cela paie de les mettre en stock. IIs sont de bonne vente.

Faites-en une commande d’essai aujourd hui.

THAMBERUAIN MEDICINE COMPANY
CONTRE LA|

EnSorivant.aux annonceurs,: si vous mcnﬂonm lo "'!be;( .Qou‘,r_a,l‘it”,ivogn

dans le sous-sol.

e,
L

TORONTO.

TOUX

un meilteur service. L

POEe—

«
-

CMa
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60 ANS DE SERVICES

i au Commerce, 3 I'Industrie et & 'Epargne.
! La oonﬂnu de I'zuzuu I’Mn mn de ses

Jaey o A ntaant e em':
re a4
£ gl 3 wor siel A fa .unu &

sdo-bun“ﬂouundom

‘ F«m sccuellions avec 'plaisir ‘les comptes des mh:&kh
* ot commergants, qul apprécieront les avaatages et I do

La plus vieille Banque Canadienne-Francaise,
LA BANQUE NATIONALE

, — Fondée en 18060 —
! BUIIAU CENTRAL: QUEBEC, QUE.
; 810 Succursales et Agences su Canada.
Actif: plus de $08,000,000.00.
CORRESPONDANTS DANS LE MONDE ENTIER.

' FEUTRE ET PAPIER
.f N'IMEORTE QUELLE QUANTITE
i Toitures Goudronnées (Roofing) prétes A poser,
; 2 ot 8. Paplers de Construction Feutre A Dou-
bler et A Tapisser, Produits de Goudron, Papter
& Tapisser et & imprimer, Papier d'Emballage
* Brun et Manille, Toitures en ' Caoutchouc
“Favorite” et “Capitol”.
Fabricants du Feutre Goudromné
“BLACK DIAMOND” :

ALEX. McARTHUR & CO., Limited
Bureaux ot Entrepitss
Manufacture de Feutre pour Toiture:

Rues Moreau et mmyth. MONTREAL
Moulin A Papfer: - - JOLIETTE, P. Q.

82 rue MoGill, MONTREAL

¥ 4 L2

| BANWE PROVIMGIALE

‘DU CANADA
DIVIDENDE TRIMESTRIEL No 69.

AVIS est par les présentes donné qu'un divi-
dende de DEUX ET UN QUART POUR CENT
(214%), étant au taux de NEUF POUR CENT
(99%) Y'an, sur les actions anciennes et nouvel-
les entiérement libérées de cette Institution, a
été déclaré pour le trimestre finissant le 81
mars 1921. | De plus, un dividende d'intérét au
taux de N'EUF POUR CENT. (9%) l'an, sur
les versements faits en acompte sur les sous-
criptions & la nouvelle émission de capital, a
été également déclaré pour le temps couru au
81 mars 1921. Le touf sera payable au Bureau
Central de la banque & Montréal et & ses suc-
cursales, lé ou aprés le premier jour d’avril

1921, aux actionnaires enregistrés dans les

livres le 156 mars 1921.

PAR.ORDRE DU °
CONSEIL D’ADMINISTRATION,

Le Vice-Président et Dxrecteur Général,
. TANCREDE BIENVENU.

Montréal, le 25 février 1921.

"v.'““'" gt oy ' b

Ils ont les “EDDY’ > dans la pensee

Pour la plupart des acheteurs d'allumettes, penser
* 'x allumettes, c’est penser a celles'd'Eddy.

3eaucoup de gens demandent les Eddy par Jeur
\, mais qu'on le demande expressément ou non, il
oujours bon de remplir les commandes dallumet-
vec une des lignes d'Eddy. !

trente & quarante marques différentes — une
'te pour chaque occasion. '

'), _L_imited; Hull, Canad.a.h
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FINANCES

LE CAPITAL
ET LE TRAVAIL
DOIVENT COOPERER

La question ouvriére est si inti-
mement lie de nos jours & la ques-
lion sociale, qu’elle doit solliciter
I’attention de tous ceux qui 6’inté-
ressent au développement progressif
de nos institutions et de notre dé-
veloppement matériel,

i les prédications- révolutionnai-
res qui depuis quelques années cau-
sent tant de malaise dans certaines
parties de I’Europe, ne sont pas idif-
fusées parmi les phallanges de nos
classes laborieuses, nous n’avons qu’

‘d nous en réjouir et continuer &

nous garer contre les assauts de
tendances dangereuses, et destruc-
tives de toute initiative et de tout
véritable avancement.

Si Vaprés-guerre a fait naitre

des problémes dont la solution exi-
ge une grande somme de jugement
et de persévérance, il n’en est peut-
étre aucun qui se montre plus dif-
ficile & eolutionner que la pacifica-
tion des éléments qui ont foulé a
leurs pieds tous les principes d*har-
monie qui doivent -régir les rela-
tiong entre leg gowvernants et les
gouvernés, les capitalistes et les tra-
vailleurs.

Ce qui se passe dang le &oma.me
politique entre peuples voisins se
retrouve sur un moindre théitre
dans Je domé@ine de 1’industrie.

Des Iuttes désastreuses, paraly-
sant tout le mécanisme de la pro-
duction, ‘s’engagent parfois entre
les patrons et leg ouvriers & propos
de questions de galaires. Ce sont les
gréves, dont les effets sont déplora-
bles, comme ceux de la guerre.

La gréve, c’est la su
compléte du travail dang les ate-
liers: les capitaux choment, les brag

. restent oisifs, toute produchon est

arrétée. -

Et les capitaux dont leg activi-
tés sont euspendues, nous rendons-
nous bien compte de la dépréciation

 qu’ils gubissent, des perbes qu’ils oc-

cdsionnent 4 ceux qm les détien-
nent?...

Lies travailleure qui ont des char-
ges & remplir, des obligations & ren-
contrer, savons-nous 3 combien de
mlséres, parfois de gouffrances, fls

gexposent; en quittant Pouvrage, la

(pluspu't du tmnpa victimes des aip-
pels de quelques meneurs intéressés
4 fomenter des discordes?

Les gréves engendrent des mal-
heurs et dey désavantages pour le
pays tout entier, car ai la consé-
quence immédiate de vellesci est
pour les patrons, une perte consi-
dérable sans aucune compensation ;
pour les ouvriers, elle n’est autre
que la créatrice d’inquié¢tude more-
le et d’ennuis de toubes sorbes, puis-
qu’ils ne regoivent plug le salaire
destiné & lentretien de leurs fa

. milles.

11 en est donc des gréves comme.
de la guerre, ce sont des calamités
qu’il faut conjurer autant que pos-
sible.

L’expérience démontre presque
chaque foig que \dee graves ge pro-
duisent, que les - ouvriers sont e
plus souvent les premiéres victimes
de Yagitation qu’ils ont provoquée.
Aprés des semaineg ou /des mois
d’atermoiements, aprés o'étre lais-

sés leurrer par les paroles mensrm-

géres de chefg et de

qui s’ingénient & exploiter de bas
sentiments en g’affichant comme de
faux prophébes des revendications
gociales, ils gont ordinairement obli-

gés de reprendre leur travail sans

avoir obtenu ce qu’ils réclamaient.
Quant au temps perdu, ils ne le Te-
trouvent pas.

Si le progrgs d’un pays ne peut
te [poursuivre qu’d la condition que
toutes les activibds économiques de
co pays se maintiennent dans un
juste équilibre,’ d’un autre cbté,

pour que les opémtxona qui engen-

~drent cet équilibre ne soient fpas

ralenties ou inactives, il faut la
coopération intime et rationnelle
des deux éléments essentiels & tou-
te mx;dduction “le Capital et le Tra-
vail”

e
v

LES MUNICIPALITES QUI
NE PAIENT PAS LEURS
' COUPONS

oEonpsman—

Les journaux nous ont rapporté,
la semaine demidre, la réponse
claire et catégorique du maire de
la ville de la Pointe-aux-Trembles
a la question que lui posait le pre-
mier ministre au sujet de état fi-
nancier de sa ville.

—Votre ville est dans une posi-
tion précaire et vous ne pourrez
faire face & vos obligations ei Von
ne vous aide pas, dit le premier
ministre.-

—OQui, répondit le maire Poirier.

Cet aveu est loin d’étre rassu-
rant pour ceux qui détiennent des
obligations de cette municipalité
surtout quand on sait que le maire
a admis la quasi impossibilité de
hausser le taux des taxes suffisam-
ment pour faire entrer les fonds
nécessaires pour payer les intéréts
échus et que la municipalité n’a
pas de fonds de réserve pour ra-
cheter ses obligations & échéance.

Les villes de Montréal-Nord et -

. St-Miche} sont dans une position

non moins critique. . -

Il est évident que quelque chose
doit étre fait pour tirer ces villes
du pétrin ou elles se eont four-
voyées, si on ne veut pas, eelon le
mot du premier ministre, qu'ellos
soient “vendues par le shérif” |

Le gouvernement, qui a pourtant
sa large part des responsabilités;
puisque o’est lui qui a autorisé les
emprunts de ces villes, ne veut rien
faire pour tirer les villes d’embar-
ras, si ce n'est de nommer une
commission métropolitaine qui se
chargera des finances des munici-
palités de I'fle de Montréal.

Espérons, pour le bon renom de
notre province qu’on trouvera soud
peu une solution & cet épineux
probléme. Il importe. que les por-
teurs d’obligations de ces munici-
palités soient rassurés au plus t6t
et surtout qu’ils touchent les in-

- téréts échus qui n’ont pas été payés.

* ‘Nous n’avons nul doute que tout
8’8ITANgETs S0US peuw — CaT on ne
saurait permettre & une munmicipa-
lité de se déclarer en faillite—mais
il faudra de toute nécessité que le
sous-ministre des affaires m'umcx-
pales ait l'autorité nécessaire po
empécher une répétition de la mal—
administration qui a rendu possi-
ble un état de chose aussi déplo-
rable. :

e
v

LBS DETTES ALLIEES; La
France doit & 1’Angleterre £506
millions, soit prés de 27 milliards
et demi de francs au change de
54 francs. Sa dette aux Etats-Unis
est de 3 milliards de dollars eoit
42 milliards de francs au change
de 14 francs. I/Angleterre de son
coté doit £942 mlhlons aux Etats-
Unis. -

LE TOTAL DE LA PRODUC-
TION PETROLIFERE aux
Etats-Unis pour 1920 a &t de
444,804,682 barils, en augmenta-
tion de 67 mxillwn;s de barils en
1919.
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Assurances et Cartes d' Affaires

. AUGUSTE COUILLARD
IMPORTATEUR DB
Ferronnerie ot Quineailleris, Verres A

v . Vitre, Pelatures, ote.
Spéoialités Pollen de toutes sortes.
111-117 Rue 8¢-Paul Eet
Vettes: 13 ot 14 Rue S¢-Amable, Montréal

Comme nos voyageurs ne peuvent visi-
ter toute la province dans le mime mols,
fl n'est’ pas néosssaire d'attendre leur
visite pour nous envoyer vos commandes.

Toutes los regues par malle
ou par téléphene, Maln 590 auront, com-
. me toujourw, notre mellleure attention.

Il noua fera toujours plalsir, sur vetrs
domande, do vous eoter les meilleurs
prix du marché.

Arthur Brodour

N MANUFACTORIES
" DEAUX emmp
sncuur-u eyt
Creag 'Soda : rn-

cmo:u-
‘Cidre Chanmipagne'’ Iol-.lu.

35 rue Frontenae, [ aoNm

P. A. GAGNON, C.A.
OOMPTABLE LIOCENOIB
wnmm AOCOUNTANT)
M 815, 816, 517, Ritfice
Basyue do Quédes
11 Place C‘Al-.. MONTREAL

, b ves Ocufs Frals pendus,

P. Poulin & Cle, Limitée

8 MARCHE BOMSBOOURS,
Kentréal,

1R F;

Assurance Mont-mvyd
m m (Incsndie)
17 rue St-Jean, lonttﬁl

lhon. H.-B. Rainville, - Président,
P.-J. Perrin, Gérant général.

GARAND,TERROUX&CIE
. Danquiers ot Osurtlers -
wmnou-nmo..nmu

9 Exigez cette
Marque

Pour avoir ce qu'il y
a de mieux en fait de

Saucisses au porc frais
Frankfurt

Jambon Pressé
Saucissons de Boulogne

Saucissons Spéciaux
Régulier et a Pail

L.-R. MONTBRIAND

Mdm.

900 rue St-André, . MONTREAL

HOTEL VICTORIA
QUEBREO

H. FONTAINE, - Prepriftaire
OOTE DU PALAIS

" Plan Américain $3.00, §3.50 o8 $4.00
par jour,

re)
= =

LES MECI‘IES ( DRILIS)

MORROW

t i

sont les meil]eures pour un long et dur
. service

Leur qualité est dans l'acier..
Leur quallte est dans la trempe

489 Rue St-Paul Quest, Tél. Main 8418
 MONTREAL, P. Q.
Usines 3 INGERSOLL -  CANADA

Ecrivez pour avoir notre échelle des 6qutodlentc déci-
maue. Elle vous sera wtile dans votre atelier (5).

* John Morrow Screw & Nut Co., Ltd

: P it b ass 813 God sirin w01
W 'M m
ol sndsiod O S
ot Al Ae At hiftow ik o

.
* ’ ’
BURT VASORAINCR CURBARTE

ASSURANCES-INCENDIE
AUX TAUX DE UASSOCIATION
'DES ASSUREURS.

{

¥ - 5
tn o f ST it owh ‘:‘!'v'
Nova Scotia Steel & Coal C
ova ocotia otee oal uo.

En &crivant aux annonceurs, si vous mentionnez le “Prix Courant”, vous vous assurez 1) mellleur_urvioo.
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ASSURANCES

Reglements proposés pour
| assurance-vie sans
examen médical

M. E. E. Reid, gérant de la Lon-
don Life /Insurance Co.. suggere
les réglements suivants pour régir
le développement de l’assurance
sans examen médical, si cette dlasse
d’affaire ~parait acceptable aux
com es.

I?algzlpoint principal de diffé-
rence sera que l'option, au début,
n'est pas laissée 4 Vapplicant. de
dire 8il eera ou-non examiné. - Si
sa demande entre dans les limites
sur lesquelles la‘compagnie accepte
des risques sans examen, il 0’y aura
pas d’examen, & moins qu’il m’en
soit particulitrement. demandé du
fait' de quelque-information dans

la demande qui -indique la néoes- .

sité d’une telle-action. ,

2° Cette sorte 'd’assurance sera,
selon toute : probabilité, exploitée
par un mombre considérable’ -._de
compagnies agissant plus ou moins
en harmonie, de sorte qu’aucune
compagnie ;ne'se trouvera: chargée
a excés.

3° Cette sorte d’assurance sera
limitée aux polices de $1,000 en
général, quoique cette somme pour-
ra &tre portée & $1,5600 ou $2,000
par des compagnies individuelles
ou dans des districts spéciaux.

4° Un rapport fm‘:ipalinn ins-
pecteur indépendant de la compa-
gnie inf?rixera‘._dee' -habitudes, de
VPoccupation et de l'apparence phy-
sique de Vapplicant, avec peu ou
pas de référence quant aux circons-
tances financidres.

5° Limite d’dge de 40 & 45 ams.

6° Quelques-unes deés compa-
gnies proposent d’accepter les fem-
mes mariées eans supplément ni
lien. D’autres n’en accepteront
sous aucun terme, et dans un cas
au moins de tels risques seront ac-
ceptés avec un lien, selon le mon-
tant et la durée sur le plan d’as-
surance.

7° Des analyses d’urine chimi-
ques seront faites dans le cas des
risques méles seulement. Certaines
compagnies n’exigent pas cette
analyse méme pour les risques
méles. B

8°-Avec: les précauntions - prises
les compagnies s’attendent & éviter
la nécessité de faire une catégorie
A dividende epécial.

-

[}
M

9° On espére qu'un systéme sera
appliqué. qui établira un contrdle
sur tout applicant demandant I’as-

surance non médicale 4 un certain

nombre de compagnies.

10° Une compagnie imsérera la
clause reférée ci-dessus comme con-
tenue dans les polices & primes heb-
domadaires émises & présent au
Canada -rendant la police annula-
ble pendant les deux premiéres an-
nées dans le cas ol l’assuré, avant
la date de son application aurait
¢été atteint de tuberculose ou d’ay-
tres maladies ou désordres spéci-
fiés.

x % =

Un essai de cette sorte d’assu-
rance-vie sans examen médical
fait sur une base modérée quant
a la limite d’Age et au montant ne
peut étre qu’encourageant.

Cette forme d’assurance popula-
riserait eans mul doute ’assurance-

vie dans bien des directions, et plus -

spécialement dans le cas des ris-
ques de femmes. Elle permettrait
aux agents de faire des affaires
profitables dans des districts éloi-
gnés qui doivent étre actuellement

]argement négligfs.
L’ ASSURANCE -VIE
| Répo'nses~ A certaines
objections

Les objections que rencontre I’a-
gént d’assurance-vie, lorsqu’il se
présente pour solliciter un nouveau
client, se résument & peu de chose
prés, & deux ou trois formules qui
sont devenues presque des lieux-

communs, & force de les faire ser-

vir & masquer son manque de pré-
voyance, quand ce n’est pas la ma-
ture égoiste de ses sentiments de
famille.

3 * & X%

“Je puis faire servir mon argent
d’une fagon plus avantageuse”, est
une de ces réponses toubes prétes
que l'on rétorque & 1’agent. A celle-
ci, ce dernier de répondre: “Pas le
moindre doute que vous pouvez ti-
rer -de votre argent des béméfices

- plus_ considérables et plus immé-

diats, meis en assurant a . votre
femme et & vos enfants le bonheur
du lendemain, pouvez-vous trouver

~* quelque chose de plus ave

que P’Assurance sur la vie? I plu-
part des hommes auxquels vous
vous adressez, admettent que, #'ils
avaient placé plus .d’argent dans
Passurance sur la vie, ils en an-
raient davantage aujourd’hui, et

la finance. Un des industriels les

plus notoires d’une grande ville

américaine disait: “J’ai toujours

pris comme régle de conduite de

disposer de mes économies comme
suit: un tiers dans le placement de

bonnes valeurs, un-tiers dans mes

nffaires et Pautre tiers dans l'assu-

rance sur la vie.”

Il commenga & faire ainsi il y a
trente ans. Derni¢rement, il dé-
clarait: “Le tiers placé dans las-
surance me rapporta le plus”.

* ® %X

“Ma femme &’objecte & l'assu-
rance, est une autre réponse que
l'on entend fréquemment répéter.”

Votre femme peut avoir des ob-
jections contre l’assurance, mais
procurez-vous-en tout de méme les
avantages pour votre veuve. Crvy-
ez-vous qu’elle 8’y objecterait? Na-
turellement, elle formule une ob-
jection; la plupert des épouses et
des méres sont réfractaires & toute
demande en leur faveur, craignant
souvent que cela soit de nature &
causer certains torts & DPétat des
affaires, et. il arrive quelquefois
qu'elles paient fort cher cette ti-
midité et cette erreur de jugement.
Le fait que votre femme vous -ex-
pose, en vous avisant mal 3 propos,
a laisser votre famille dans le be-
soin, ne vous justifie pas de faire
de méme.”

* % X

“Je préfére lassurance mutu-
elle”, est ausi une objection qui
revient souvent sur les dévres des
personnes auxquelles on tente dé
faire comprendre les avantages .de

-Passumance sur la vie. A cette .ob-

jection, Pagent répond avec con-
fiance: “Vous rendez-vous. compte
que, au moyen de ce systdéme, vous
augmentez - annuellement le mon-
tant de votre prime et alors que
vous avez atteint & I’dge de soixan-
te ans, période an cours de Taquelle
vous avez le plus besoin d’assu-
rance, Vous aurez i payer un prix
tellement élevé pour votre prime,
que ce prix vous empéchera pres-
que de le faire?. Particulidrement
4 ce moment de la vie d’un homme
alors que son pouvoir de gain com-
mence & décroftre.

.. Si vous payez vos dépdts sur le
plan des primes & taux fixes, il 0’y
a aucume augmentation dans 18

. montant des primes et vous eerez

aseuré de pouvoir continuer & payer -
quand vous serez devenu mun vieil-
lard, assurant de la sorte une bonne

. part. de protection &.votre famille

et lui procurant la garantie qu’elle

. pourra se procurer le nécessaire,
.. une fois que vous serez disparn.”
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Stahwayéliutchiné Limited
Thés "dainma. Cafés

A. F. JONES & Co. AGENTS SPECIAUX POUR “REINACHS NEPHEW & Co.
Colombo, Ceylax, i A+ b o 3 BBy Léndres, Angloterre,
Thés et prodults d’Orient. Thés et Produits Etrangers. Thés et Calée.

Nous sollicitons les commandes d'importation

Ainsi que vos demandes pour marchandises disponibles. Nous avons un
vaste ztock bien assorti que nous sommes préts & vendre au cours du

18 RUE SAINTMEXIS - - - - - - . MONTREAL.

Les Outils de Bixcherons
de Pink
Les outils Etalons dans toutes les provin-

ces du Dominion, en Nouvelle-Z&ange,
Australie, etc. ' i

Nous manufacturons toutes sortes d’outily
de bicheron — Légers et de Bonne Durée.

TELEPH. LONGUE DISTANCE No 87

Dmndunomcatalogueetnotmllstodoprlx. Y

Vendus dans tout le Dominion par tons
les Marchands de ferronnerie en gros et
en détail. ' :

THOS. PINK CO., Limited

Manufacturiers OUTILS DE BUCHERONS

| HEEMBROOKE ~ (ONTARIO)  FABRIQUESAUCANADA
 CHAUSSURES © CHAUSSURES
VISSEES ' COUSUES
STANDARD McKAY

pour hommes, garcons, gar.
connets, jeunes gens et en-
M ih fllltl. .
A. A. COTE & FILS, - , ST-HYACINTHE
LIMITEE, , ™~ _ ~ 'QUEBEC:
d N . A 3
fortelign do erovcs Shaueeurcs 8o rava e des msllonsy Sobs meope S e, S0 fome o Satasts, stan eune

raisonnables. Semelles vissées Standard, dessus cousu, dessous naturel, sorte eteur peut
ot savoir ce qu'll achdte. C’est la ligne qu'il' vous faut, oy : e q.ne"l‘.eh e ','k I Baiwme du “h

pour hommes, garcons, gar- :
gonnets, jeunes gens et en- HiRE
fants.

En Ecrivant aux annonceurs, si vous mentionnez le “Prix Courant”, vous vous assurez un meilleur service.




“Fabrication Canadienne”

C'est I'époque ou les chefs
de file sortent du rang

NOTRE MANUFACTURE DE CHAUSSURES

Foi en I'avenir — confiance en ses
produits et en sa propre habileté —
avec le courage et la détermination de
faire les choses que réclame le bon
sens — tels sont les principes essen-
tiels A cette époque ou les timides tom-
bent dans le fossé et ou les forts s'éle-
vent au premier rang.

La coopération également joue son
role — la coopération telle que nous

~ mau-

pouvons la donner avec notre vaste -

organsation, notre agencement, nos
ressources et notre ~expérience de
trente années.

—

‘Laissez vous montrer ce que cette

coopération soutenue par des produits
qui méritent votre confiance, peut si-
gnifier pour vous dans un avenir im-
médiat.

Daoust, Lalonde & Cie, Limitée
MONTREAL, P. Q.

Siége social et fobrique de chaussures
45 & 49 SQUARE VICTORIA.

Fabricants de chaussures moyennes et fines pour

Tannerle

HOMMES, FEMMES ET ENFANTS. 1704 RUE IBERVILLE.

En &rivant aux annonceurs, si vous mentionnez le “Prix Courant”, vous vous assurez un meilleur service.

wagreren
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Il est inutile pour nous de

vous parler une fois de plus

de la solidité et du confort

< . ~ 4

- No3TaD/S ; |
NoSSWD/A - qu'l y a dans les chaussu-
Chaussure de drlver pour> hommes ‘10”, faite avec

du cuir tanné & 1'huile'de la meilleure qualité, tirant

cousu, avec doubles semelles épaisses “Hemlock”. Se

fait également en 6”, 14” et 16” de haut.

res de ferme, de biicheron
et de riviere d’Acme. Nous
vous rappelons simplement
que c'est mainty\al)ant la sai-

son pour les pousser.

Commandes de réas-
sortiment remplies
promptement
No 3528,
Botte de ferme tannée & Ihuile, -pour hommes 6”,
faite avec simple semelle. Formes droite et gauche;

se fait également en 10” pour hommes et en 10” et 6”
pour gargons. )

ACME GLOVE WORKS, LIMITED
. MONTREAL

-

En &crivant aux annonceurs, si vous mentionnez le “Prix Courant”, vous vous assurez un meilleur service.



