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Par ces Temps de
Grande Chaleur
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s OST PRAC TICAL THING A e A4
ple s O en fait dis ( [EoRevrace Pmﬂ || mande a etre aiguise.
Py oo ramiv USE i8] Rien  n'est meilleur

que la

SAUCE WORCESTERSHIRE “PERFECTION"
DE JONS

pour donner du prquant a tous les mets.  Cette sauce, absolument

sotdre une a denx

cutlerdées o the dans

pure, ne contient que ce quiil v oa de metdlenr en fait d'éprees. Elle

est sans rivale pour assaisonnement de la viande, du poisson, de la
soupe, de la salade, ete. DX B8 F oK BVR
Les épiciers ont intérét a 'avoir
en stock,

car toute personne qui en a gouté une fois ep redemande.

SEULS FABRICANTS:

Henri Jonas & Cie

MAISON FONDEE EN 1870

173-177 rue Saint Paul Quest, Montréal
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La Choucroute est Hollandaise—

non pas Allemande!

Si certains de vos clients se font un scrupule
de manger de la Choucroute pour des raisons
patriotiques, faites-leur connaitre la dépéche
suivante de Washington:—

Washington, 30 Mai. La Choucroute peut
étre mangée sans déloyauté., L’Administra-
tion des Vivres explique aujourd’hui que ce
mets est d'origine plutot Hollandaise qu’Alle-
mande et que ceux qui en font un usage cou-
rant rendent unservice patriotique en stimu-
lant une plus grande consommation du choux,
permettant ainsi d’¢conomiser les cercales
dont on a besoin a I'étranger.”

La Choucroute

Marques “Simcoe” et “Dominion”

est de la plus haute qualité. Sa saveur déli-
cieuse plait a tous les gouts. Commandez-en
un approvisionnement, mais commandez-le
o) rapipement, car 'approvisionnement est limi-
té. Teélégraphiez votre commande aujour-
d’hui, a nos frais.

Limited
HAMILTON, CANADA

“Le Sceau de la Qualité’”’
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Da.nl la liste qui suit sont comprises uniquement les marques spéciales de marchandises dont les maisons, indiquées en ca-
ractéres noirs, ont I'agence ou la représentaton directe au Canada ou que ces maisons manufacturent elles-mémes. Les prix
indiqués le sont d’aprés les derniers renseignements fournis par les agents, représentants ou manufacturiers eux-mémes.

WA) TER BAKER & CO., LTD.

Chocolat Premium, pains de %
livre et de 1% livre, bofte de 12

BRODIE & HARVIE, LIMITED

f'arines préparées de Brodie. La doz.
“XXX" (Etiquette rouge) paguets
de 8 UVIes .. .o oo os oo i o0 3.80

Noullles —_ —_—
Coquiles —_ —_
Petites PAtes — —_

037 Paquoets e 6 VIS « . .« .o oo .. 5.50 Extraitg Culinaires “Jonas'’ La doz.
livres, par livre .. .. .. .. ... Superb, paquets de 3 livres .. .. 3.70 1 oz Plates Triple Concentré 1.00
Breakfast Cocoa, Paquets de 6 llvres .. .. .. .. . 5.30 2 oz. Carrées — — 2.30
boftes de 1-5, Crescent, paquets ds 3 livres . . . 2.76 4 oz — — = 4.00
%, %, 1 et b Paquets de 6 livres .. .. . 6.40 8 oz — — — 7.60
livreg .. .. ..04] Buckwheat, paquets de 1% livres . 1.76 16 oz — @ — - 14.60
Chocolat B Té, = = 3 livres. 2 oz. Rondes Quintessences 2.40
Caracas, % et — — 6 livres. 2% ox. — - 2.7
% de lv. bol- Griddle.Cake, paquetg de 3 lv... § oz — — 4.64
tes de 6 llv. ...0.3% Paquets de 6 livres .. .. e 2 oz — = — 1.9
Caracas Tablets Pancake, paquets de 1% llvrc i s $§ oz — - 8.00
Cartons de B¢, Avoine roulée Perfection, la dou- 8 oz. Carrées Quintessenceg 8.00
40 cartons par zaine de paquets .. . . .0.00 4 oz. Carrées Quintessences,
boite, la bolte ..1.46 Pancake, paquets de ll/. Hvre bouchons émeri 5.00
Caracas Tal'els, Les calsses contenant 12 paquets de 8 oz. Carrées Quintessences,
cartons de bc, 6 livres ou de 2 douzaines de 3 livres, & bouchons émeri 9.0¢
20 cartons par 30 cents chaque. 2 oz. Anchor Concentré 1.20
boite, 1 boite .. 0.76 La pleine valeur est remboursée pour 4 oz — -— 2.1t
Caracas Assortis calsses retournées compldtes et en bon 8 oz — — 3.60
:::,',:':::: 33 paquets par état seulement. 16 oz. — —_ 7.30
bolte, 1a bofte , 1.30 Pour les cartons contenant % dou- : oz. Golden Star “Double Force” (1)::
\ » - zaine de paquetg de 6 livres, ou 1 dou- os. — = — .
(,hdoecoll?;6 ;\:Cll-le;'re'D;:;?::ldd; 6931‘1"_’ :ane de paquets de 3 livres, pas de 1: 0z. : — : 3.26
) rals. O%. 6.76
VSR, Ia Hyre oo o oo s i e 00026 Condition: argent comptant. 2 oz. Plates Solublea. ............ 0.9§
Chocolat sucré Cinquidme, pains de 4 o3. — — esews wie ssisiete 17§
15 de livre, boltes de 6 Nvres, HENRI JONAS & CIE s == 32
la vre .. .. .. oo . .. .. .. .0.26 Montréal. 6oz — = waneaes wens 6.76
Pltes Alimentaires “Bertrand” 1 oz. London .. .. .. ........ 066
Cacao Falcon (pour soda chaud et La b, 2 0z. — e ..0.96
frold) boftes de 1, 4 et 10 livres, Macaroni “Bertrand” ...... Manquant Extraits & la livre, de . . $1.25 & $4.00
la llvre .. .. .. .. ie wm v ve 086 Vermicelle e — — au 8‘"0“, de . .8.00 & 24.00
Les prix ci-dessus sont F.O.B. Mont- Sphaghetti —_ Mémes prix pour les extralts de toun
réal, Alphabets sesene —_ fruits.

Le Soda a Pate
“COW BRAND”

est toujours fiable, pur, uniforme

En raison de sa qualité fiable bien eon.
nue, de sa pureté absolue et de sa force
le Soda Cow Brand est le grand favori
de toutes les ménagéres partout. Il se
vend constamment et vous rapporte un
bon profit.

Achetez-en de votre marchand en gros.

CHURCH & DWIGHT

(LIMITED)

Manufacturiers - MONTREAL

 DWIGHT'S

BAKING SODA

UNE CHOSE PETITE A VOIR—IMPOR-
TANTE A TROUVER

“Comment aimez-vous cela?” disait un épicier & unclient,
et il lui tendait un pot contenant des confitures.

Le client prit le pot. |l regarda le nom, ensuite il re-
garda le haut, et dit: “qu’est-ce que c’est que cela?”’
“Oh! rien,” répondit I'épicier. “Voyez-vous, on m’a dit
que lorsque les gens choisissaient un pot scellé de n'im-
porte quelle sorte, ne contenant pas de matiére disant ce
que c'était, ils regardaient invariablement le nom. En-
suite, ils REGARDAIENT TOUJOURS AUTOMATIQUE-
MENT LA PARTIE SUPERIEURE. ['ai essayé de I'é-
viter, mais j'ai reconnu que I'homme qui m'avait dit ce-
la avait raison. Cela a son importance neuf fois sur
dix."”

Cela est absolument vrai; et pour cette raison, la ques-
tion du BOUCHAGE d'un pot d'une fagon soigneuse,
propre et attrayante, constitue un des plus importants
facteurs, et lorsque vous insistez sur I'emploi des CAP-
SULES ANCHOR, en donnant votre commande de mar-
melade, vous faites exactement ce qu'il FAUT, pour fai-
re AUGMENTER vos ventes AUTOMATIQUEMENT, et
AJOUTER ainsi a vos profits, PARCE QUE: Les pro-
duits convenablement préparés et scellés avec des CAP-
SULES ANCHOR ne peuvent manquer de devenir popu-
laires parmi vos clients. Et c’est pourquoi, “La Capsule
sur un pot est une chose PETITE a voir MAIS IMPOR-
TANTE A TROUVER.”

Anchor Cap & Closure Corporation

OF CANADA, LIMITED

MUNUFACTURE ET

BUREAUX GENERAUX TORONTO (ONT.)

50 Chemin Dovercourt
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Les Amateurs de Qualité I'apprécient

Les gens qui recherchent et demandent les produits alimentaires véritablement de
premier ordre, trouvent dans le

Beurre de Sucre a la Créme
IMPERIAL
de CHARBONNEAU

un degre d’excellence qu'il est difficile d’¢galer.

C'est pourquoi les bons ¢piciers de partout re-
connaissent qu'il est si profitable de mettre en
évidence régulierement le Beurre de Sucre a la
Créme de Charbonneau.

Vous devriez commander aujourd’hui un appro-
visionnement d’essai.

Prompts envois. Prix corrects.

Charbonneau, Limitée

Manufacturiers de Biscuits et Confiseries
Raffineurs de Sirop

330 Rue Nicolet, - - MONTREAL

Le Thé¢ de Ceylan et des Indes

a prouvé sa supériorité en devenant le favori des con§

Les soins apportés a sa culture, a son triage et d :
meilleur thé au monde, qui répond au gofit des plus Yiffig)

Proposez ce thé a vos clientes, quand elles en auro gSsal, elles n’en
voudront plus d’autre.

Demandez nos cotations et échantillons

L. Chaput, Fils & Cie., Limitée

SEULS DISTRIBUTEURS
MONTREAL
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Vernis & chaussures.
Marque Froment, manquant.
Marque Jonas, manquant.

Vernis militaire & I'épreuve de l'eau
£2.60.

La dous

Moutarde Frangaise “Jonas” La gr
Pony 3 dos. & la calsse 15.0¢
8mall 3 — -— 13.00
Medium T — — 18.00
Large 3 — — manquant
No. 64 Jars 1 — — manquant
No. 66 Jars 1 — — 30.00
No. 66 Jars 1 — -— 36.00
No. 67 Jars 1 — — manquant
No. 68 Jars 1 — — manquant
No. 69 Jars 1 — — manquant
Molasse Jugs 1 — — manquant
Jarres, % gal. 1 — — manquant
Jarres, % gal. 1 — — manquant

Pts Perfect Seal, 1 doz. A $33.00 par
grosse.

Qrts. Perfect Seal, 1 dox. & $45.00 par
groase.

— %4 llvre, c-8129
Poudre Limonade “Mesina” Jonas
Petites boltes, 3 dousaines par caisse

A $16.00 la grosse.

Grandog boltes, 8 douzalnes par caisse,
& $36.00 la grosse.
8auce Worcestershire .. .. .. .. 15.00
“Perfection” % pt. & $165. 00 la grosse,
3 dousaines par caisse.

W. CLARK, LIMITED,

Montréal.
Corned Beef Compressé .. .. %s. 3.90
Corned Beef Compressé .. .. 1s. 4.45
Corned Beef Compressé .. 2s. 9.2%
P 6s. 84.76

Comed Bect Compressé .. ..14s.80.00

Boeuf boullll S | A X1
Boeuf boufllf .. .. .. .. .. .. 35 9.00
Boeuf boullli.. .. .. .. .. .. 6s. 34.76
Veau en gelée .. .. .. .. .. ..%s. 0.00
Veau en gelée .. .. .. .. .. .. 18 0.00
Féves au lard, Sauce Chill, 6&ti-

quetteg rouge et dorée, calisse de

66 livres, 4 douzalnes A la calsse,

la douzaine . . .. .. .. .. .. ..0.96
do, 43 livres, 4 douzaines, la dousx..1.25
do, grosses boltes, 42 llvres, 2 dou-

zaines, la douszaine .. .. .. .. 3.30
do, boltes plates, 651 livres, 2 dou-

zalines, la douzaine .. .. .. .. 296
— A la Végétarienne, avec sauce

tomates, boltes de 42 livres .. . 2.26

— au lard, grandeur 1%.....

Sauce Chill, 1a dousaine .. .. 1.90
Pieds de cochons sans os 1s. 4.96
Pieds de cochons gans os . . . 2s. 9.90

Boeuf fumé en tranches, boites de
fer-blanc .. .. S we e 0 84D

Boeuf fumé en tnnchu pots en
VOITO wo i so s wis ne »e oelBe 4:18

PRIX COURANT, vendredi 26 juillet 1918 Vol. XXXI-—-No 30
Roast T s, 2.90 — — — en verre ... .. ¥s. 295
Boast .. .. .. .. .. .. .... 18. 446 — — — en verre %s. 1.76

até d
Roast . .. vv s o e oo 2, sa5  UATEUS Jambon et paté de veau
Roast . e e ee ee .. 88 34.TH

Jambon et pAté de veau . . . ¥s. 218
Viandeg en pots épicées, boltes en
ferblanc, boeuf, jar bon, langue
veau gibler .. .. . .. ..%s. 0.75
— -— — en fereianc, boeuf,
jambon, langue, veau, gibler.4s. 1.40
— — — de verre, poulet, jam-
bon, langue, ..W%s. 235
ANEUEE v i oo ws 55 vi 4s =08,

— % ME AN e e we & e 18

-— de boeuf, boltes en fer-

L1¥ e Go a0 oo GOl Gel D0 .%s. 3.86

.18. 7.96
Y48, 1245

.28 16.96
— en pots de verre .. .. .. ..
— de boeuf pots de verre,
. slze 11 14.50

— — —_ .28. 17.50
Mince Meat en “tins” cache-

tées hermétiquement

Mince Meat .. .. .. .. .. ..18. 295
Mince Meat .. .. .. .. .. .. 23. 445
Mince Meat .. o we 8. 1295

l%‘ m"‘i‘-‘i‘lﬁ‘h’ s, LIMITED

’ ;' Wi EEE!IFAIRBANK?&FEE]

MONTREAL

o

. W, e Gy
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Ce que dit E. B. EDDY

par jour.

Seau d’utilité générale

Du fait de I'augmentation continuelle des prix de re-
vient du zinc, du fer-blanc, du fer galvanisé, etc., em-
ployés dans In manufucturc des articles de ménage, les
Articles en Fibre ont vu leur faveur augmenter consi-
dérablement pour cuvettes, seaux, planches a laver et
autres accessoires de maison, d'un usage courant.

Les ménageres canadiennes montrent leur préférence
pour ces articles de fibre, en en achetant un millier

Obtenez-vous votre part de ce commerce profitable? Crachoirs

Ecrivez-nous pour liste de prix illustré

2 grandeurs

The E. B. EDDY Company, Limited, - Hull, Canada

"‘McCASKEY"

Systemes deComptes

POUR TOUT COMMERCE

IRtptiunllnu pour la province wu
Québec, J.-E. Bédard, Belte 12 Fau-
bourg St-Jean, Québec—E.-E. Pré-
court, 55§ rue King Sherbrooke.

S CAsKEY cLosen

McCaskey Systems Limited
235-245 Ave. Carlaw, - TORONTO

TEL. MAIN 7288 et MAIN 2715

Beveridge Paper Co. Limited

Toutes sortes de Papiers

KRAFT GLACE OU MAT MANILLE TOILE
A TOILETTE PARCHEMIN A JOURNAUX
D'IMPRIMERIE CARTON A LETTRES

Et tous les Papiers Importés
SACS ET FICELLES PAPETERIE

Et Papiers Imperméables

17-19 Rue St-Thérese, - MONTREAL

CANADIAN BOILED DINNER do, gross =3, 51 iiv., 3 dous, L. CHAPUT, FILS & CIE, LTEE,
16 .45 :a dous. . ioaw owe o 3R Montréal.
B e e it s e SR G TORESEIR ' douz, “PRIMUS?"
’ la dous. .. .. o . .
Mince meat.— Thé Noir Ceylan et Indien
de 25 11 0.21 do, grosses bn!tM 82 v, V, aos.
Tnisewi 5°0 1 SEPE 355 e 0'11 la dous. . 4 e fitiquette Rouge, paquets de 1 !!
K& caves, e B vre, c-s 30 livres, la livre .. ..0.88
SOUS VOITO o« 5. s we ws w4 3.45 FEVES AU LARD — . — % “VTO. c-s 30
: livres, la livre .. .. «« .0 oo .. .0.68
HUP AUX TOMATES ’
KETCHU Etiquette rose, caisse de 66 U —_ — - % lvro, c-8 29%
Bouteilles, 4 douz.. & Ir caisse, la douz... “Vreﬂ, la livre .. . e os oe +40.60
56" 16 3.60 do, 43 liv., 4 douz. & la calsse . Ictiquette Argent, paquet de 1 livre,
- SO douz .. .. . c-8 30 livres, la livre .. .. .. .. .0.68
do, 42 Uv., 2 douz. & la ca!sw 1a == = — %4 livre, c-s 30
BEURRE DE PEARUT doug....o.... . 153 livres, la livre .. .. .. .. .. ..&65
G- g = do. hoftes lates 51 llv "2 dous.. - - = % “W'O- c-8 29
Eoutiolae bearn % S48 la 'douz p . . 3.0 lvres, la lvre .. .. .. .. .. ..0.67
Beurre de Peanut, 24 * — % — 2 1.95 do, grosses boltes, 68 llv 2 douz., « PRIMUS”
Beurre de Peanut, 17 * — 1 — 1 2.46 8 douZ. .. .. .. . . 903
Bofteg carrées do, grusseg boftes, 96 Hv 1 duuz.. Thé Vert Naturel, non celoré
Seaux 24 lvres .. .. .. .. .. .. 030 la douz. .. .. . . 160 . d "
do g Ftiquette Rouge, paquets de 1 li-
Seaux 12 livres .. R - L'a?usfs .b'o!'t-es. 82 "v E do."z' 12 00 vre, c-8 30 livres, la livre . . . .. 0.58
Seaux 5 livres s e s ew 0:88 pmk & Beans, Tomato ,% 19 - - = % livre, c-s 300 5
Clark's Fluid Beef Cordial bou- Pork & Beans, plain, 1% .. ... 146 livres, 1a “‘”'_" % P R b
teilles de 20 onces, 1 douzaine Veau en gelée .. . 8.03 29% livres, la livre .. .. 060
par calisse, la douzailne .. .. . 10.00 Tachis de Corned Boet Ye 1.96 [Stiquette Argent, paquet de 1 livre,
Clark Fluid Beef Cordlal, bout. Hachis de Corned Beef . . . 1i 379 c-s 30 livres, la livre .. .. . .0.66
de 10 onces, 2 douz. par calsse, Hachis de Corned Bo:i .. 28. £.46 Etéq:e;;eut:eg:nlt; S:g:eta % "V"o o
LU Beefsteak et olgnons ...... %e. 2f- Etiquette Arzént. paquets 14 llvre,
Feves au lard, sauce tomate, Beefsteak et olgnon: 13. 4.4% c-8 29% llvres, la livre .. .. .. .0.67
étiquette bleue, caisse de 66 !!- Beefsteak et oignons .. .. . 2u. $.49 KLIM
vres, 4 douzaines & la calase, ia Sauciess de Cambltl:nze o }" 445 Petites boites, 48 d'% de livre, la
douzaine. .. .. .. ¢ o0 o0 o0 oo 095 Sauciges de Cambrid,e .. z8. 845 caisse .. .$ 5.35
do, 41 liv., 4 douz la dour. i's 1.26 Pieds de cochons gant 6 .. %8 2.90 Boites de famnlc, 24 a1 llvre la 166
Prix sujets & chanwe.acnts s2n3 avis cafsse .. . . T .
do, 40 liv., 2 dous,, ‘a dova. 2's 2.30 Commandes prises par les agenwy “iu- Bofites dHotcl 6 de 10 llvres, la
do, boltes plates, 49 liv., 2 douz, jettes & acceptativn de La §ejxon, cafsse .. ce oo 4 817.75

IR AOUE: cv o wie 5o oo we 28 396 (Produits du Canada.)

Prix, f.o.b. Montréal
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LES PRODUITS DE
CLARK

Aidez le
Controleur
des Vivres,
M. UEpicier
en poussant
la vente du

SPAGHETTI
DE CLARK

avec sauce a la tomate et fromage

Vous n'avez qu'a mettre en éviden-
ce cette ligne et vous verrez bien
vite qu'elle constitue une des meil-
leures ventes et profitables.

Prenez-en en stock
a:présent

W.Clark Ltd.-Montréal

v

Farines Préparées
de Brodie

Licence No 2-001.
Avoines Roulées

“Perfection”

Licence No 2-034.

Lo Coatrllour des Vivres ayant accordé los licon-
cos ci-dessus, les EPICIERS se trouvent pleinemeat
protégls pour la vente de ces produits.

BRODIE & HARVIE Limited
Montréal Téléph. Main 436

LE PRIX (COURANT,

Le Cacao et le Chocolat
deBaker

Procurent de
bons clients et
les conservent

Ce sont les produits
sur lesquels on peut
le plus compter, ven-
dus avec une garan
tie réelle de pureté et
de qualité supérieu-
re; préparés en conformité avec
les lois des produits alimentai-
res purs de tous les Etats; ils
se vendent couramment et assu-

rent un rapide écoulement de
stock.

WALTER BAKER &CO. Limited

Montréal, (Canada)

Dorchester, (Mass.)
Fondée en 1780

Registered
Trade-Mark

Demandes toujours cette marque

TH.
Lasalle 92

L'emandez les

Saucisses

Etiquettes de
COTE & LAPOINTE

287 RUE ADAM, MAISONNEUVE
Manufacturiers de

Saucisses
spéciales au
Porc Frais.

Frankfurt, Saucisse aux Feéves et
Porc, Saucisse au Riz et Porc, Sau-
cisse au Sauge, Saucissons de Bou-
logne et a I’Ail et jambon pressé.
Toujours les Meilleures.
Vendes-les ot ayez des clients satisfaits

~ SIROP

DE GOUDRON ET

DHUILE DE FOIE DE

CASSE LA

CIE. J. L. MATHIEU, Prop,, o«

Mathieu

Gros flacons,~En vente partou.

Fabricant aussi les Pocdm Nervines de Mathieu, le meilleur
veméde contre les maux de téte, la Névralgie etles Rhumes Fiévreux.

MORUE DE|

Toux

. SHERBROOKE P.Q.

vendredi 26 juillet
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Arthur Brodeur

MANUFACTURIER
D’EAUX GAZEUSES
Spécialités:
IRON BREW CIDRE CHAMPAGNE
GINGER ALE CIDRE DE POMME
CREAM SODA EAU MINERALE
LEMON SOUR FRAISE
CHERRY CREAM ORANGE
CHAMPAGNE KOLA SIPHON, ETC.
35 rue Frontenac, g iONE

Service régulier et glace pure

THEGITYICECD,, LIMITED

Bureau principal:

280ST-JACQUES

Tél‘phone Main 8605
o8 8606 -
8607

Volaille Vivante, Oeufs Frais
Pondus et Plume

Demandés par

P. POULIN & CIE
MARCHE BONSECOURS, MONTREAL

Remises Promples. Pas do Commissions
Demandes les prix par lottre.

BORDEN MILK CO
MONTREAL

Liste dés prix pour I'est de Fort Wil-
lian, (cette dernidre ville comprise),
dans les provinceg d'Ontario, de Qué-
bec et Maritimes.

LIMITED

LAIT CONDENSE
La caisse
Marque Eagle, 48
boites . . . . 8.76
— Reindeer, 48
boites .. .. .
— Silver Cow,
48 boltes . . ...

. 8.4b

boltes . 1.76
Marque Mayfower, 48 boftes . . . . 7.76
— “Challenge”’, “Clover”’, 48
boftes .. .. co O oo . 1.26
Lait Evaporé
[} Marques St-Charles,
A Jersey, Peerless,
R “Hotel”, 24 boftes . . . 6.40
| “Tall”, 43 boftes . . . 6.60
wof ‘Family”, 48 boltes . . 6.50
BB “Small”, 48 boftes . . 2.60

CAFE CONDENSE

Marque Reindeer, “Grande”, 24
bottes . oo e . .. B.78
—_ — ‘“Petite” 48 boltes 6.0y
— Regal, 24 bo!tea . . 6.40

Cacao Marque Reindeer — s
%4 grandes boftes .. .. 6.76

— Marque Reindeer, petltes bot-
tes. . 6.00

Condltlona net 80 joun-

Lots de b boltes et plus, fret pay#

jusqu'd 50 cents par cent. Le surplug
gera marqué sur la facture.
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Appel pour Bébé Malade | D>

UPTOWN 6185 |}

Toujours en Service ¥ oot 1OR%
N Suggérez Klim P:
®a » . ur riique-
Comité du Bien-Etre de Nige DoUT 144

iques

l Enfance . Quand votre cliente fait ses achats pour

. QI les plqueniques de cet Eté, suggérez-

Les bébés meurent actuellement a Montréal a rai- hir de prendre Klim. Klim  occupe-

ratres peu d'espace dans le panier du
plque-nique, mais paraitra davantage

son d'environ 14 par jour.
Le Comité du Bien-Etre de 1'Enfance demande a

. ; o auw moment du repas.  Lait séparé pur,
notre population de tout faire pour diminuer pasteurisé, sous forme de poudre, Klim
cette horrible mortalité infantile. est commode et supprime le désagreé-

8i vous avez un bébé malade a la maison — ou si ment des bouteilles renversées.

vous connaissez un bébé malade, négligé ou ayant
besoin d’aide, — voulez-vous, 8'il vous plait, ap-
peler le numéro de téléphone ci-haut.

A TOUTE HEURE — JOUR ET NUIT —
DIMANCHES OU CONGES.

et tout ce qui est possible sera fait pour sauver
cette petite vie précieuse.

LE COMITE DU BIEN-ETRE OE LENFANGE

Quand votre cliente s'est servie de Klim une fois, il
n'y a pas d'erreur, clle revient.

Chez vos fournisseurs.

CANADIAN MILK PRODUCTS
LIMITED

10-12 Rue St. Patrick, Toronto.
10 Rue Ste. Sophie, Montréal,

Egalement en stock chez W. H. Escott Co.,
Ltd., Winnipeg, Régina, Calgary, Edmon-
ton et Kirkland & Rose, Vancouver.

RN

y a2

E. W. GILLETT COMPANY LIMITED LESSIVE Noou_\lllo::x prix du 8oda Caustique de
illett:
Toron*o, Ont. PARFUMEE DE France
dans Qué-
AVI8.—1. Les irix co- GILLETT ot Ontarlo
tég dans cette liste sont La llv.
pour marchandises aux La calsse Seaux en bols, 25 livres .. .. . 0.13%
points de distribution de 4 doz. A la calsse 6.65 Seaux en bois, 60 livres .. .. .. 0.13
gros dans Ontario et ' 5.45 Caisses en bols, 50 livres . ... 0.11
Québec, excepté 1 ol L L R Canistres 6 livres .. .. .. .. .. 0.16%
des listes spéclrles de — 5 calsses ou plus 5.40 Canistres 10 livres .. .. .. .. 0.18%
prix élevés sort en vi- 8oda “Magic’ Barils en fer, 100 livres .. .. .. . 0.11%
gueur. et 1ls sont sujets la calsse Barils 400 1Vres .. «o vu o0 oo« 0.10%
1 & varler snns avis. No. 1 caisse 60 pa- CHURCH & DWIGHE
quets de 1 1b. . . 4.20 Cow Brand Baking 8oda.
Lovalr'\‘ on T:bh“" 6 calsses .. .. .. . 415 En %o!tu seule-
Royal No. 6, caisse de 100" ment.
: pqts. de 10 oz. . .4.66 Empaqueté com-
Caisse 86 paquets, & la calsse . .. 1.60 6 calsses .. .. .. . 446 me suit:
Bicarbonate de Soude <4 Caisses deo 96
Poudre a Pite supérieur de “Gillet” “BAwing sopAN] paquets de §
‘Magic” Caque de 100 livres, cents ... . $3.4
Ne contient pas par caque .. .. . 6.16 Calsse de 60 paquets dd.Vl. ::vro..t:.::
X — — 120 — ] vre.. §.
sddz];née 2 o?sngi Barils de 400 livres, par baril . . 14.46 — — 30 pes déo 1% ml,-’n.. -
4 doz. de 4 oz. 1.26 ot 60 paquets mélangés, vre 3.
4 doz. de 6 0z. 170 °"'".'.G;:,°,u1""" PRODUITS B. T. BABBITTS
4 doz. de 8 oz. 2.25 % 1b. pqts. papier. La doz.
4 doz. de 12 oz. 2.756 (4 doz. & la calsse) . . 3.25 Nous cotons:
2 doz. de 12 oz. 2.86 1% 1Ib. paquets de papler Poudre de savon 1776, calsse de 450
BAK]NG 4 doz. de 1 1b. 3.50 (4 doz. & la calsse) . 6.36 100 paquets R
2 doz. de 1 1b. 3.60

. % 1b. Caisseg avec cou-
1 doz. de 2% lbs. 8.60

pO R vercle vissé.
VA H % doz. de 5 1bs.16.65 (4 doz. 2 1a calsse) . 6.95
~ 2doz.de 6oz ala Par Caisse
= 1doz.de 12 0z.{ cse 4 "
1 doz.de 16 0z.| 9.65 2 doz pqts. % 1b.
4 doz. pats. % Ib. Assortis, 25.50‘.
Vendue en canistre seulement. 5 1bs. canistres carrées (% douz. la lb.
Remise spéciale de 5% accordée sur dans la calsse) .. .. .. .. ... 109%
\es 10 1bs. caisses en bois .. .. .. .. 1.04
commandes de b calsses et plus de 26 1bs. seaux en bois .. .. .. .. 1.04 Nettoyeur Babbitt, caisse de 60

& Poudre & Pate “Magic”, 100 1bs. en barillets (baril ouplus)1.01 7T LI -1 4: A R 2.40
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GCGILLETTS LYE

EDIClerS . Le profit sur un article de marque

bien connu et bien annoncé et de qualité supérieure
est plus durable et plus satisfaisant que celui fait
sur des sortes ‘‘tout aussi bonnes’’, qui, considérées
au mieux ne sont jamais que des imitations, faites a
meilleur compte avec des matiéres de qualité infé-
rieure: et méme si vous offrez une quantité plus
grande toute tentative de substituer un article de
) "’Glltgg;oc"gnp;xwuﬂm’ pidtre qualité A la Lessive de Gillett vous fera perdre
O ONT !
> srvee 5~ des clients de valeur.

LA LESSIVE DE GILLETT CONSUME LA CRASSE J
EW.GILLETT COMPANY LIMITED

o TS O g

oS LES HARENGS SAURS
' .t' MARQUE BRUNSWICK

ONNGHS O ~/#8 nesont qu'un des Aliments Marins de premiere
*QZS“,I'_"."""’ qualité quisontappréciés vivement partout ou
la qualité est jugée a sa juste valeur.

Les Epiciers qui ont cette marque en stock connaissent bien sa
popularité. Ilssavent combien elle se vend rapidement et combien
facilement elle apporte des renouvellements de vente, et ils savent
aussi que c’est un excellent producteur de profits.

Montrez dans vos étalages cette ligne favorite d’Aliments Marins.
La campagne de conservation de la viande vous aidera a en vendre.
L’excellente qualité qui lui est particuliere en assurera I'écoulement.

Commandez votre stock de la Marque Brunswick d’apres la liste
suivante:

2 SARDINES A L’HUILE 14, SARDINES A LA MOUTARDE
"INNAN HADDIES (Boites ovales et rondes) KIPPERED HERRING (Hareng saur)
HARENG SAUCE AUX TOMATES CLAMS

CONNORS BROS., Limited, Black’s Harbor (N.B.)
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LA BONNE MANIERE DE CALCULER LES PROFITS

Ce sujet est d’importance vitale pour tout marchand
du Canada. La compréhension incorrecte ou incom-
pléte du pourcentage de profit et le défaut d’observer
la méthode voulue sont les causes qui ont mené a la
ruine des milliers d’entreprises commerciales. La mar-
ge entre les profits bruts et les ventes brutes est bau-
coup trop petite pour admettre la moindre diminution,
surtout quand on peut I’éviter par un peu d’étude et de
réflexion. S

Ies livres d’école 'référent a cette question sous la dé-
nomination ‘‘Pourcentage des gains et des pertes’’ et le
chiffre initial ou colt est employé comme base.

Certains textes de livres emploient comme base un
cout premier ou net et d’autres ajoutent une certaine
somme pour les dépenses faisant un coit brut comme
base.

La plupart des exemples ont trait a des chiffres abs-
traits, citant des cas comme le suivant:—

Si la population dune ville augmente de 30,000 a 45,-
000 habitants, quel est le pourcentage de gain? Ré-
ponse, 50 pour 100. Ceeci, d’ailleurs, est correct, et les
mots ‘‘gain’’ et ‘‘augmentation’’ sont proprement em-
ployés a ce sujet, mais ceci n'a aucun rapport a la ques-
tion du pourcentage de profit comme appliqué aux
transactions commerciales portant sur de 1’argent.

Avec le cout comme base, soit 100 pour 100, les ma-
nuels caleculent que si 25% sont ajoutés, le pourcen-
tage de profit est de 25 centiémes (25-100) ou un quart,
ce qui équivaut & 25 pour 100. Dans ce cas, nous de-
vrons considérer le couit comme 100 pour 100 et le pour-
centage ajouté de 25 pour 100, donnera un total de 125
pour 100. Le pourcentage de profits sera alors 25 pour
100 du prix de vente, ou 25-125, soit 1-5 ce qui don-
ne un pourcentage de 20 pour 100 de profit sur la ven-
te.

Un pourcentage de gain ou augmentatlon de plu-
sieurs 100 pour 100 est possible, mais comme le pour-

centage du profit est sur la vente, un profit de 100 pour
100 est impossible & moins que les marchandise ne
soient obtenues exemptes de frais. Les deux métho-
des sont scientifiquement correctes, mais nous n’entre-
prendrons pas ici une discussion académique. Le but
important a atteindre est purement d’aller vite dans
le. affaires, et ceci peut étre accompli le mieux par
I'adoption universelle de la pratique du calecul du
pourcentage de profits sur les ventes.

Le pourcentage de profit et le pourcentage du cofit
de tenir commerce seront calculés sur la méme base.

D abord, considérons ce que nous voulons signifier
par cout. Presque tous les marchands considérent com-
me cout le prix de la facture ou colt ‘‘premier’’, sans
I'addition de dépenses de ventes ou autres, calculant
simplement le cout de livraison & leur magasin.

Toutes les dépenses d’exploitation, de magasinage,
de vente, de burcau et autres frais doivent étre inclus
dans la différence entre ce colt net et le prix de vente
net.

D autre part, les manufacturiers partent générale-
ment avee leurs dépenses de magasin et d’'usine et ajou-
tent a ceci tous les a-cotés directs résultant du place-
ment des marchandises entre les mains de 1’acheteur.
Cela u)mprend les dépenses de magasinage, de vente,
de bureau, d’empaquetage, de transport et dlverses,
donnant un cout brut au-dessus duquel tout est profit.

(le fait compte dans une certaine mesure pour la
divergence d’opinion entre certains manufacturiers et
certains marchands de gros, sur cette question. Les
munufagturiers sont encling & dire aux marchands de
gros quon fait sur leur hgne de marchandises un pro-
fit de 25 pour 100, alors qu’en réalité, le profit brut
est de 20 pour 100 sur cette vente.

Quelques-unes des plus importantes raisons de suivre
cette méthode de calcul des profits sur les ventes sont
le: suivantes:—

A

| WaTc

TABAC NO/R A CHIQUER, (EN PALETTES)

Black Watch

IL SE VEND FAC/LEMENT ET RAPPORTE DE BONS PROFITS

v Ack

\Watc?
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Deux items de capital.

Dans toute affaire, (nous voulons signifier plus par-
ticulierement le commerce des marchandises), il est be-
soin de deux montants distinets de capital.

Un item de capital pour placement en marchandise.

Un autre item de capital est nécessaire pour dépenses
d’opération telles que loyer, salaires, dépenses couran-
tes, frais de ventes et toutes autres dépenses qul ne
sont pas chargeables proprement au compte de mar-
chandise.

Tout capital investi dans les affaires doit produire
un revenu convenable. Des dividende sont évidem-
ment impossibles sur le montant entier de capital in_ves-
ti, & moins que tout ne soit considéré dans 1’établisse-
ment des prix de vente. Si le pourcentage de profit est
calculé sur le cout de la marchandise seulement, il n’eqt
pas fait de prévision pour l’autre item de capital exi-
geant des revenus.

Les totaux des ventes sont toujours rapidement éta-
blis, mais le total des ventes journaliéres et mensuelles
est rarement, pour ne pas dire jamais, émargé dans les
livres des maisons de commerce. Ces totaux de ven-
tes ne constituent pas une base convenable pour tous
les calculs, et comment le colit pourra-t-il étre considé-
ré s'il n’est pas connu d’une fagon précise par consul-
tation des livres de ventes?

Les dépenses d’exploitation d’'un commerce ne peuvent
étre trouvées que sur les ventes

Le pourcentage de dépenses d’exploitation d’un com-
merce peut étre facilement obtenu, en divisant les ven-
tes brutes par les dépenses brutes. Comme ce pourcen-
tag des dépenses 1’est sur les ventes, il est préférable
de s’en tenir au pourcentage du profit sur la vente pour
éviter toutes erreurs et pertes provenant de 1’emploi de
toute autre méthode.

Le fait qu'un profit n’est réalisés que quand une ven-
te est réellement faite démontre encore que le prix de
vente est le véritable facteur de base pour le pourcen-
tage du profit.

Rémunération des vendeurs

Le salaire ou autres formes de rémunération des ven-
deurs est toujours calculé sur la vente et le montant en
est toujours basé plus ou moins sur un pourcentage du
total des ventes.

Taxes d’affaires

Les taxes d’affaires ou autres de nature similaires
sont imposées sur un certain pourcentage des ventes
annuelles. De méme si des taxes spéciales sont impo-
sées par 1’état sur les ventes d’articles spéciaux, tels
que les revolvers, ete., le montant en est toujours un
certain pourcentage du prix de vente et non un pour-
centage du coiit.

Les résultats du calcul du pourcentage du profit sur le
.' cofit ;

L’exemple suivant montre la plus grande sécurité
qu’il ya de calculer sur les ventes. Le gérant d’un
commerce vendait un article qui cofitait 80 cents pour
$1.00 et basant son pourcentage de profit sur le coiit,
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caleulait qu’il faisait 25 pour cent. A la fin d’une pé-
riode donnée, les ventes s’élevaient & $20,000. Le gé-
rant dit & un actionnaire, le montant des ventes ainsi
que le pourcentage de profit. ‘

La présomption était qu’un profit de $5,000 avait 6té
rcalisé, tandis que les livres ne montraient qu’un pro-
fit de $4,000, soit 20 pour 100 des ventes.

D’un article paru récemment dans un journal, nous
détachons ce qui suit: ‘““Vous trouvez dans toute arith-
métique, des exemples tels que le suivant: Un homme
achéte un cheval a $50.00 et le vend & $75.00, quel pour-
centage de profit fait-il? Réponse: 50 pour 100.”’ L’er-
reur est fatale. Elle vous donne & prendre le profit
sur une base anti-commerciale, et fait que beaucoup de
commercants pensent faire des profits beaucoup plus
iriportants qu’ils n’en font réellement. Cela les porte
& étre prodigues de dépenses et les conduit souvent a
une faillite qui aurait pu étre évitée avec un peu plus
de connnaissance du calcul de pourcentage.

Supposons qu’un homme veuille vendre un cheval
sur la base de la transaction ci-dessus. Un agent & com-
mission 'approche et offre de faire la transaction. 1l
demande une commission de 33 1-3 pour 100.

A présent, le propriétaire du cheval, ayant en vue un
profit de 50 pour 100, accepte la proposition, et 1’agent
ayant achevé la transaction fournit une facture comme
suit :

Vendu un cheval pour .. .. ..$75.00
Commission 33 1-3 pour 100 . . . . . $25.00
D au vendeur .. $50.00

Les livres du vendeur montreront un profit de 50
pour 100 entiérement mangé par une commission de
33 1-3 pour 100. Est-ce 1a un bon caleul? Non certes,
et c¢’est cependant la maniére de faire de neuf sur dix
des petits marchands qui considérent cette question
de peu d’importance.

Calcul des profits sur les ventes

Caleulez toujours vos profits sur les ventes. Alors
vous agirez sirement. Pour obtenir le pourcentage
correct de profit sur une transaction, soustrayez le
cot du prix de vente, ajoutez deux zéros i la diffé-
rence et divisez par le prix de vente.

Exemple No 1

Un article coite $5.00 et se vend & $6.00. Quel est le
pourcentage de profit? Réponse, 16 2-3 pour 100.

Mdniére de caleuler — six dollars moins $5.00 lais-
sent $1.00 de profit. Un dollar divisé décimalement
par $6.00 donne la réponse exacte, 16 2-3 pour 100.

Cette opération est simple et elle est tellement impor-
tante que nul marchand ne devrait ’ignorer.

Exemple No 2

Un article colte $3.75. Combien doit-on le vendre
pour obtenir un profit de 25 pour 100% Réponse, $5.00.

Maniére de calculer. — Déduisez 25 de 100, Cela vous
donne 75, le pourcentage du cofit. Si $3.75 représentent
75 pour 100, 1 pour 100, 5 cents et 100 pour 100, $5.00.
Par contre, si vous marquez vos marchandises comme
trop de marchands le font, en ajoutant 25 pour 100 au
colit, vous obtiendrez un prix de vente de $4,69, soit

31 cents de moins que par la méthode précédente, la-
quelle est correcte?
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Quand vous prenez 25 pour 100 du prix de vente, cal-
culés selon la premiére reégle, vous avez encore votre
cout intact. Prenez 25 pour 100 de la seconde somme
et voyez si le cout demeure.

Le tableau suivant montre le pourcentage du cout
qui doit étre ajouté pour procurer un profit donné sur
la vente:

5% ajoutés ou cout donnent 49, de profits sur le prix

171/2 :: . B de vente
1254 : we
J 2
16 2-3 ¢ 141 ‘
1714 ‘ 15 ‘
20 S¢ 16 2-3 ¢
2:*" (X3 20 ‘ol
30 b4 23 ¢
3213 & 25 ‘e
35 e 26 .
o me
2
45 st 31 =
50 L 33 1-3 ¢
55 4 35, .
60 ¢ 37, ‘
65 ‘ 394, e
66 1-3 ¢ 40 s
70 ¢ 41 s
75 ¢ 423, ¢
80 Fors 44y2 L
85 ‘6 46 ‘
90 ¢ 4714, ¢
100 ¢ 50 ¢

NOUVEAU REGLEMENT ADOPTE POUR LA VEN-
TE DES OEUFS ET LEGUMES AU POIDS

Les patates, les choux, les oignons, les betteraves, les
carottes, les navets, les panais, les poireaux, les oeufs,
le gibier et les volailles se vendront dorénavant au
poids dans la cité de Montréal, en vertu du nouveau re-
glement adopté récemment par la commission adminis-
trative et sanctionné, mardi, par le conseil de ville. Ce
nouveau réglement a vu le jour a la suite d'une motion
de 1’échevin Sansregret, président de 1’Association des
Epiciers, il y a un mois environ.

Le texte du nouveau réglement se lit comme suit:
Reéglement amendant le réglement No. 2986, concernant

les marchés, tel qu’amendé par les réglements Nos
302, 320, 368, 386, 396, 462, 4566 et 641.
Il est ordonné et statué comme suit:—

ARTICLE 1.—Les sections suivantes sont ajoutées
dans ledit réglement No 296, aprés la section 27:

‘“‘Section 27a. — Dans la Cité, les légumes suivants,
lorsqu’ils sont détaillés, doivent 1’étre au poids;

(a) Les patates, les choux de toute sorte.

(b) Les oignons, les betteraves, les carottes, les na-
vets, les panais, les poireaux, excepté si ces légumes
sont vendus avec leur tige verte.”’

““Section 27b. — Dans la Cité, les oeufs, le gibier et
les volailles, lorsqu’ils sont detallles, doxvent ’étre au
poids.”’

ATICLE 2. — La section 48 dudit régement No 296,
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telle quamendée par les réglements Nos 302 et 320, est
remplacee par la suivante :—

USecilon 48, - Les sommes suivantes sont les droits
qui seront demandés et pereus par les différents com-
mis des marchés pour 1'oceupation, par des cultiva-
teurs, de places pour y vendre et délivrer des marchan-
dises ou provisions queleonques sur lesdits marchés,
comme il est ci-apreés mentionné, et tels droits seront
payables d’avance et pergus chaque jour, par lesdits
commis; et ces derniers apposeront a 1'extérieur, sur le
cote droit (arridre-partie) de la voiture, une estampil-
le attestant les prix payés, et quand il n'y aura pas de
voiture, 'estampille sera apposce, sur les boites, pa-
niers, ete., aux marchandises; — et quiconque empé-
chera l'apposition de telle estampille ou l’enlévera
pendant qu'il est sur le marché, ou la fera servir & 1'u-
sage de quelque autre personne, sera passible de la pé-
nalité ci-aprés mentionnée :—

Intérieur d’'un marché

(1) Pour une place de trois pieds de largeur, pour
la vente de beurre, d’ocufs, de volailles, fromage, miel,
cire d'abeille, laine filée, toile, plume, le produit des
fermes des vendeurs, vingt-cinq cents par jour;

(2) Pour une place de trois pieds de largeur, pour
les cultivateurs qui apportent au marché, en méme
temps que d'autres articles, les débris de cochons, tels
que palerons, cotelettes, filets, échinés, saucisses, bou-
dins, cretons, pannes, tétes et pattes pour étre vendus
au morceau ainsi que des cochons en entier, vingt-cing
¢ents par jour.

Extérieur d’'un marché

(3) Pour une place, & ¢tre occupdée par des cultiva-
teurs qui sont en voiture, pour la vente des produits
de leurs fermes, vingt-cinq cents par jour;

(4) Pour une place, a étre occupée par des cultiva-
teurs qui sont en witurc et qui apportent du boeuf en
qlmrtwls lorsqu’il n'y a pas plus de huit quartiers,
vingt-cing cents par jour; mais quand il y aura plus
de huit quartiers, il sera payé pour chaque quartier en
sus de c¢e nombre, cing cents par jour;

(5) Pour une place, & étre occupée par des cultiva-
teurs qui sont en voiture et qui apportent des carcas-
ses entieres de cochons, moutons, veaux, lorsqu’il n’y
aura pas plus de deux carcasses, vingt-cinq cents par
jour, et cinq cents par jour pour chaque autre carcas-
se s

(6) Pour une place de quatre pieds de largeur pour
les cultivateurs qui apportent au marché, en méme
temps que d’autres articles les débris de cochons, tels
que palerons, cotelettes, filets, échinés, saucisses, bou-
dins, cretons, pannes, tétes et pattes, pour étre vendus
au moreeau, ainsi que des cochons de lait, et des jam-
bons en entier, vingt-cinq cents par jour;

(7) Pour une place de quatre pieds de largeur, pour
la vente de fruits sauvages ou pour la vente de quel-
ques articles non énumérés ci-dessus, vingt-cing cents
par jour.

(8) Pour une place de quatre pleds de largeur, pour
les cultivateurs arrivant en ville par bateau ou
chemin de fer, sans voiture, avec du grain, des pata-
tes, navets, ou autres légumes en poches, il sera payé
vingt-cing cents par jour pour les premiéres vingt po-
ches, et un cent en plus par jour pour chaque addi-
twnne]le
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ATICLE 3.—La section 76 dudit réglement No 296,
telle qu'amendée par les réglements Nos 302 et 320,
est remplacée par la suivante:

““Section 76.—Les dits commis sont autorisés & exi-
ger et recevoir un droit de trente-cing cents pour le
compte de la Cité de Montréal, pour le pesage de toute
voiture contenant du foin ou de la paille jexcepté
dans les cas prévus par la section 88 du présent reégle-
ment.”’

ARTICLE 4. — La section 88 dudit réglement No
296 est remplacée par la suivante:—

““Section 88.—Les commis de la pesée du marché a
foin ou de toute autre pesée appartenant a la Cité exi-
geront un droit de dix cents pour le pesage de toute
charge de charbon, ferraille, pierre, bois ou articles au-
tres que ceux ordinairement vendus sur les marchés, de
méme que pour le pesage de chaque charge de foin ou
de paille pressée, vendue et livrée par des commrgants
tenant un magasin ou une boutique dans les limites de
la Cité.” ,

ARTICLE 5.—Le présent réglement fait partie dudit
réglement No 296, qu'il amende, quant a la pénalité et
A toute fin que de droit.

REDUCTION DE LA PRIME D’ASSURANCE
Les pertes causées par le feu sont réparties sur chacun.

Le plus grand obstacle aux mesures préventives con-
tre le feu est le manque de concevoir la véritable place
et fonction de 1’assurance. La plupart des gens se fi-
gurent que les pertes, causées & une maison par le feu,
ne représentent que la différence entre la valeur ac-
tuelle détruite et la somme pour laquelle elle est assu-
rée. L’Assurance ne restaure pas la propriété brilée,
ni prévient la perte encourue. Elle répartit les dom-
mages entre plusieurs personnes, au lieu de les laisser
4 la charge d’une seule. La compagnie d’assurance
n’est qu’une simple agence de perception et une distri-
butrice de fonds pour les assurés. Elle pergoit des as-
surés assez d’argent pour payer les pertes, plus une
somme suffisante pour couvrir les dépenses d’adminis-
tration, y compris les dividendes sur le capital social.

Les lourdes pertes nécessitent des taux d’assurance

excessifs. Lorsque le feu fera moins de ravages, les
taux baisseront. A la longue, cette regle fonctionne
inexorablement. Toute personne qui prévient ou aide

4 éviter les feux contribue indirectement a réduire le
coiit de V’assurance. Par contre, quiconque est la cau-
ge d’un feu par négligence ou autrement aide indirec-
tement mais non moins sirement a acecroitre les frais
d‘assurance, tant pour lui-méme que pour ses voisins.
L’homme qui n’a méme rien a assurer paie sa part
des pertes causées par le feu. Le manufacturier assu-
re ses produits en voie de fabrication et en dépot. Les
marchands, en gros ou au détail, assurent aussi leurs ef-
fets. Que ce soit un pain ou une paire de chaussettes,
avant que l’article arrive au consommateur, il a été
assuré une douzaine de fois, et le tout est ajouté au prix
de vente. Done, les pertes causées par le feu ne sont
rien autre chose de plus ou de moins qu’une taxe appli-
quée au public, qu’il est tot ou tard obligé de solder.
Le seul reméde & ce fardeau est la réduction des pertes
causées par le feu. De meilleurs constructions, 1’élimi-
nation de la négligence, la poursuite et la mise a 1’a-
mende des incendiairs sont des choses d’une importan-
ce vitale pour tout homme, femme et enfant au Canada.
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LE ROLE IMPORTANT DES CHAMBRES DE COM-
MERCE

Un cours pour les secrétaires des Chambres de Com-
merce a eu lieu, du 8 au 19 juillet 1918, & Eagles Mere
Park, Pa., & proximité de Williamsport. Cette école est
une conséquence de 1’expansion extraordinaire du
champ d’action des chambres de commerce et de la né-
cessité de trouver des seerétaires qualifiés pour de tel-
ley institutions. La chambre de commerce moderne
cst devenue 1'un des principaux facteurs du dévelop-
pement d'une nation. Elle démontre en ce moment
son utilit¢ en organisant les ressources humaines des
différents centres, pour faire face aux nécessités eréées
par la guerre. Il faut, & tout prix, que les villes posse-
dent des hommes de direetion solide, pour mener a hon-
ne fin I'emprunt de guerre, 1’oeuvre de la Croix Rou-
ge et de I'Y.M.C.A., le service des camps de guerre, la
conservation des vivres et d’autres oeuvres patrioti-
ques; pour régler la question du logement, exécuter des
travaux utiles au pays et coopérer avee les divers ser-
vices du gouvernement. Les chambres de commerce
sont précisément les institutions qui ont organisé la di-
rection nécessaire au rassemblement de toutes les for-
ces vives de la nation, pour les employer & ces fins.

Avant l'ouverture des hostilités, les chambres de
commerce étaient déja devenues des facteurs importants
du développement des villes. On a démontré que 1'u-
nion de toutes les tétes dirigeantes d'une ville était né-
cessaire, pour attirer vers cette ville les avantages que
nulle téte en particulier ne pouvait lu procurer. Le be-
soin de ces activités au temps de paix est toujours pré-
sent. Le champ d’action d’une chambre de commerce
moderne est aussi vaste que celui de la vie de la ville
elle-méme.

BOCAUX A CONSERVES

On récoltera probablement un grand surplus de pro-
duits corruptibles, a la suite de la campagne qui a été
faite en faveur du jardin de guerre. Comme on ne
pourra les utiliser en entier qu’en les mettant en con-
serves, ou en les desséchant, il faudra penser d’avance
a ce qui sera nécessaire a cette fin.

L’année derniére, les manufacturiers et les mar-
chands détailleurs ont été pris au dépourvu. Bien que
cette lacune ait été plus ou moins comblée, les moyens
de transport du pays suffisent a peine aux choses de
premiére nécessité. Si les entrepreneurs a la pidce,
les marchands détailleurs et les ménagéres ne s’entr’ai-
dent pas, plusieurs seront désappointés. On demande
aux ménageres de se procurer d’avance tout ce doni

clles auront besoin pour la saison de la mise en con-
serves.

PERTE SANS EGALE PAR LE FEU

Jusqu’a présent, les pertes causées par le feu au Ca-
nada sont plus lourdes que celles de la période corres-
pondante 1’année derniére. Si cette proportion se
maintient, la somme des dégits excédera trente-deux
millions de dollars en 1918, ce qui,ajouté aux dépenses
d’assurance pour protection contre le feu, constituera
une fardeau de plus de $65,000,000; c’est-d-dire une
soustraction de $10, en moyenne, de la poche de chaque
citoyen du Canada, ou environ $40 par famille.
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LES PRODUITS DE MARQUE ET LES DETAIL-
LANTS

Un grand nombre de détaillants se plaignent que
I'article de marque ne leur donne pas un pourcentage
suffisant de profit et préférent, a cause de ce fait, ven-
dre des articles non annoneés, qui leur permettent de
prélever une plus forte marge de profit. Cette plainte
serait justifice si le sucees en.affaires dépendait de cha-
que vente qui est faite—ou plutot si, par profit, on en-
tendait uniquement la marge entre le prix d’achat et le
prix de vente d'un article. Mais le cout de faire des af-
faires doit entrer en ligne de compte——c’est méme un
des facteurs les plus importants dans 1'établissement
des profits que donne un commerce.

Or, les articles annonedés sont & moitié vendus, tandis
que le marchand qui veut vendre un article non-annon-
cé doit ““faire l’artiele’’, il doit convaincre le client.
Ce processus prend du temps et le temps, ¢’est de ’ar-
gent.

C’est précisément dans le but de convaincre les dé-
taillants que c¢’est 1a un des principes fondamentaux du
commerce que les Clubs Associés de Publicité du Mon-
Je ont envoyé l’expert Stockdale faire des conférences
pratiques dans les grands centres et qu’ils ont préparé
un sysitme de comptabilité qui permettra aux détail-
lants de réaliser que dans leurs commerces respectifs,
ils font plus d’argent, (méme si les profits sur chaque
vente sont moins importants) en vendant des articles
ce marque, de préférence aux articles non-annoneds,
parce qu’ils ‘‘liquident’’ leur stock un plus grand nom-
hre de fois durant 1’année.

Un autre avantage que retire le détaillant de la ven-
te d’articles annoncés, c’est que si, par hasard, un tel
article ne donne pas satisfaction. le fabricant de cet ar-
ticle en porte toute la responsabilité, tandis que quand
le marchand vend des articles non-annoncés (surtout
la farine, le thé, le sucre, ete.), et que ces articles pe
sont pas satisfaisants, il en est blamé et perd des
clients.

Il est évident—bien que certaines personnes ne le réa-
lisent pas encore—que le détaillant obtient des avanta-
ges importants de la vente des articles annoneés, bien
que le cofit de ’annonce soit compris dans le prix au-
quel ces articles lui sont vendus, puisque, somme toute,
cer articles lui coiiteraient plus cher—la facilité de
vente étant considérée—s’ils n’étaient pas annoncés.

FECULE DE POMMES DE TERRE ET FARINE DE
BLE

Transformation des pommes de terre en fécule

On appelle le Canada le ‘“‘grenier de 1’Empire’’,
mais personne n‘a songé a le surnommer le ‘‘caveau de
I’Empire.”” Cependant, les caveaux & pommes de ter-
re peuvent supplémenter grandement le grenier. Vu le
développement du- jardin .de guerre, des milliers de
personnes cultivent des pommes de terre; avant la
guerre, elles comptaient entiérement sur celles des cul-
tivateurs. Il y a done lieu d’espérer qu’elles seront,
cette année, plus abondantes que jamais.

Pourquoi n’en convertirait-on pas une grande partie
en fécule? On installe des moulins & farine de pommes
de terre, moyennant quelques centains de dollars: la
machinerie est des plus simples; cette farine produit
un aliment sain et nutritif. La Grande-Bretagne en a
fzit une énorme consommation depuis quelque temps,
snrtout 1’an dernier. Un moulin dans 1’état de Wash-
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grton produit de 25 4 30 barils par jour; le baril s’est
vendu $#21 au mois d'avril. Quelques fabricants d’a-
midon canadiens en font aussi, mais 1’'industrie pour-
rait ¢étre développée beaucoup plus. M. Mecker, fa-
bricant americain de farine de pommes de terre depuis
plusicurs anndes, dit qu'une tonne de ces tubercules
produit 500 hivrees de féeule.  Le proeédé de fabrication
quiil déerit est le suivant :

“Diabord, il faut laver les pommes de terre; elles
sont ensuite tranchiées avee la pelure et plongées immé-
dratement dans eau, o elles sont rineées, pour en pré-
venir la décoloration.  On les passe ensuite a 1'eau
benillante ou a la vapeur, pendant une dizaine de mi-
nutes; cette opération a pour but de cuire I'amidon et
de rendre les tranches transparentes. Celles-ci sont en-
suite ¢tendues sur un séehoir et soumises, pendant quel-
ques heures, doun courant d'air chaud qui ne devra pas
excéder 1207 Fu: plus tard eette température est portée
4 170° maximum. On continue cette opération jus-
qu’i ce que la dessiceation soit compléte.*ee que déter-
mine le blane vif des tranches.  Si dans la masse quel-
ques tranches ne sont pas trés séches, ne pas s’en oc-
cuper. On les entasse alors dans une chambre, ol el-
ler seront remuées de temps A4 autre, pendant trois ou
quatre jours: elles peuvent étre ensuite passées au
moulin.

“Une cuve rotative — longue boite partiellement
plongée dans 'ecau et pouvant rincer d’un coup une
tonne de pommes de terre—n’est pas colteuse. Un
hache-léeumes ordinaire colite environ $30 et suffit
au tranchage des pommes de terre, mais il est possible
que T'on trouve une autre machine plus avantageuse
sur le marché.  Le moulin ordinaire se vend de $150 &
$225 et plus. mais on ne peut se le procurer immédiate-
ment sur demande.”’

ETUDES SCIENTIFIQUES ET GROS DIVIDENDES

Le grand laboratoire de la General Electrique Com-
pany de Schenectady est maintenu moyennant une dé-
pense annuelle de plus de $500,000. Tl emploie soixan-
te-quinze hommes de science, au nombre desquels plu-
sieurs occupent une place éminente dans le monde de
la science pure. Un de ses produits est la lampe
tungsten, manufacturée a présent par vingt-deux éta-
blissements répandus dans le pays. Cette lampe, selon
ur caleul estimatif minutieux, fait en 1911, économi-
sait. en ce temps-12 une quantité d’énergie évaluée a
£240.000.000 par année. Depuis lors, la vente de ce
genre de lampe a triplé, et de nouvelles recherches ont
accru son efficacité de production de lumiére d’envi-
ron 25 pour cent. Les investigateurs sont méme décou-
ragés 4 la pensée des résultats financiers qui en décou-
leront. car. d’autres découvertes seront peut-étre faites
par ceux qui travaillent suivant 1’esprit scientifique.

LE CALENDRIER DE LA CANADIAN
FAIRBANKS-MORSE CO.

La Canadian Fairbanks-Morse Co. dont les balances
sont universellement connues, a eu l’aimable idée de
faire profiter de son superbe calendrier tous nos abon-
nés. (Vest ainsi que cenx-ci recevront directement ce
eracienx cadeau auquel ils ne manqueront pas de réser-
ver nne place d’honneur dans leur magasin, nous en
sommes persunadés.

Nous remercions la susdite compagnie de cette délica-
te attention qui sera vivement appréciée par les com-
mercants de la province.
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Le Marché de ’Alimentation

LE MARCHE DU GRAIN

Les cotations du marché local
du grain 8’établissent comme suit :
Avoine de l’ouest canadien,

No 2 . 1.001%
Avoine d allmentatlon No

1. R .0.941/4,
Amine d ahmentatlon No

2. o091
Orge du ‘\Tmntoba ....... 1.40

le boisseau ex-magasin.

LE MARCHE LOCAL DR LA
FARINH

De bonnes affaires se font pour
la nouvelle farine &talon faite de
blé de printemps et la demande
est excellente. Les lots de chars
complets pour envols aux diffé-
rents pointa de la eampagne se
vendent & $10.95 le baril, en sacs,
f.0.b. Montréal : les lots pour bou-
langers se vendent A $11.05.

La demande pour farine de blé
d’hiver était calme et les prix fer-
mes & $11.40 le baril, en sacs
neufs de coton ex-magasin et A
$11.00 en saes en jute de seconde-
main. 11 s’est fait de honnes affai-
res en farine de blé-d’Inde, & $12
le barils, en sacs.

BEURRE — MARGARINE
Margarine, 1a livre . 0.31 0.32

Beurre  supérienr

de crémerie . - . . 0433} 0.44
Beurre fir de cre-

merie .. . .. 0.431; 0.431%
Beurre snpéneur de

ferme .. .. 0.381% 0.39
Beurre fin de fer-

me.......... 037 0371%

FROMAGES

La commission d’achat paye les
prix suivants:

Fromage No. 1 .. .. .. .. 093
Fromage No. 2 .. .. .. .. 0221,
FromageNo.3 .. .. .. ... 0929

HALLES AU BEURRE

A la vente & ’enchére tenue cet-
te semaine au ‘“Montreal Board of
Trade”. 1.033 colis de beurre se
sont négociés A raison de 37 3 44c
la livre, selon la qualité. Tia de-
mande a été trés honne. Te beurre
de crémerie, premidre qualité, se
vend de 46c & 47c, du gros aux
épiciers.

New York. 23. — T.e marché du
beurre est solide, de méme que ce-
lui du fromaee. Ties arrivages de

9

ceux du fromage, de 2,712. On co-
te: beurre de crémerie, de 43L5e
A 46¢ la livre; “packing stock’’,
No 1, de 3314e A 34c; fromage, de
25c a 25V%6e la livre.

Victoriaville, Qué., 24. —A une
vente réeente tenue iei, environ 2,-
000 boites de fromage ont été mi-
ses en vente et toutes ont 6té ven-
dues & 22 cents 1-16.

Mont-Joli, Qué., 24. — A la ré-
union des représentants de 1'indus-
trie laitiére tenue ici ces jours
derniers, 350 boites de beurre ont
¢té vendues & Gunn, Langlois &
Co., de Montréal, an prix de 43
cents 7-16. et 340 boites de froma-

oe ont été achetées par George

Hodge and Son, de Montréal, & 20
cents 3-16 la livre.

Saint-Pascal, Qué.. 24. — A 1la
réunion des représentants des
nroduits laitiers. tenne ieci, hier,
126 colis de beurre offerts en ven-
te ont été achetés par S. Gagnon,
de Québee. & 43 cents 7-16 1a livre
et 641 bhoites de fromage ont été
vendues a la maison Alexander. de
Montréal, & raison de 22 cents 5-32
la livre.

I.E FOIN PRESSE

Tie foin nressé ge vend § €14 50.
le No 2: 41300 1o No 3: €800 3
21200 1e foin mélanché de trafle et
400 A %6.00 les aualités inférien-
res.

TE MARCHOE A PROVISION

Ties nores  vivants en lots  de
choix se sant vendus & $19.00 ne-
sés hors chars. Ties nores anpréatés
frafehement tnés des ahattoirs e
cont vendues A £€29.00 les 100 1i-
vros en lots nesants de choix.

LLES JAMBONS ET BACONS

Les petits jambons de 9 4 15 li-
vres sont achetés couramment par
les maisons locales de gros & 37c
la livre, et 32¢ pour poids de 15 li-
vres et plus. Dans le gros. le bacon
nour breakfast se vend & 42¢ la
livre et Te Windsor désossé a 49c.
Les jambons cuits sont cotés & 50
cents la livre.

LE SAINDOUX

Le saindoux se vend dans le
eros: pur 29¢ et shortening, 27c
la livre, tous deux en seaux en

LES POMMES DE TERRE

La qualité des arrivages des
pommes de terre est trés varia-
ble; quelques-unes se vendent a
$2.25 le sac de 80 livres, tandis
que la meilleure qualité est cotée
a $2.75. Quelques pommes de ter-
re américaines sont encore sur le
marché et se vendent & $5.50 le
baril.

CONFITURES
Des hausses considérables ont
été subies par les confitures de
fraises. Les bocaux 15 et 16 onces,
se vendent a présent, $3.75 la dou-
zaine, ce qui représente une avan-
ce de 25 cents.

L’HUILE FILTRINE
L’huile Filtrine est en hausse et
se vend a présent, & 95¢ la douzai:
ne de bouteilles contre 65¢ avant.

LE SODA ET LE SEL EN HAUS-
SE DE 20 CENTS LE BARIL
Le commerce de gros a annoncé

une hausse sur le sel d’environ 20

cents le baril. On demande, pour

les sacs 214 livres, en barils, $5.95
le baril ; pour les sacs de 3 livres,
en barils, $5.85, et pour les sacs
de 7 livres, $5.25. Le sel en vrae
pour les qualités fines ordinaires
et de ferme est avancé de 20c et
10c le baril respectivement. Le
sel au sac est en hausse de 10c par

sac pour les 200 livres; 10¢ par 100

livres et 5¢ pour 50’s. Le soda Cow

Brand est maintenant & $1.75 la

caisse, soit une hausse de 15c.

LES SUCRES
Nous cotons: les 100 livres
Atlantie Sugar, extra granulé'9.10

Acadia Sugar .. .. .. .. .. 9.10
St. Lawrence Sugar . . .. ... 9.10
Canada Sugar .. .. .. .. 8.65
Dominion Sugar Co., crystal
granulé .. .. .. .. .. ... 885
LES FRUITS

Nous cotons:
Pommes Duchesses américai-

nes, le panier .. .. . . 4.00
Abricots (Californie) la b01te 3.00
Bananes (fantaisie grosse)

bunch........ .. 5. 004550
Bluets 6-12-qt. boites .. .. . 1.25
Cantaloups (grandeur 45)

erate .. .. .. .. ..., ... 1700

Cantaloups (grandeur 15)
erate .., .. ,. .. .. ....300
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Cocoanuts (sac) .... $7.25 a 8.50
Grape fruit (fancy) Jamai-

que) .. . s o s 3202 3.75
Citrons (fancy new Messina) 8.50

' e e 900
Clitrons (d(\ ('hm\t) ... . 1700
Oranges, Valences . . $4 )0 a 8.50
Oranges Porto Rico . ....... 550
Oranges (Californie) nu\(ls 7.50

a.. . .. 8.00
Omnges nm(\ros S 4.00 :‘1 5.00
Prunes (Calif.) boites . .. .. 3.00
Ananas (Cuba) crate . . . . . 6.00
Péches (la boite) . . ... ... 1.75
Fraises (boites) (quarts) . . 0.30

R | I £
Fraises (Montréal) crate . . . 6.00

& .. .. .. .. .. .. .. ..800
Melons d’eau (chaque) . ... 0.75

LES OEUFS

Nous cotons les prix de gros sui
vants:

Ocufs frais .. .. .. ..051 052

Oeufs stock No 1 ... .. 047 048

Oecufs stock No 2 . .. .045 046

I’AVOINE ROULEE EN HAUS-
SE

I.’avoine roulée est cotée en sacs
de 90 livres $5.25-$5.50; 1’empa-

PRIX COURANT,
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quetage de famille, par caisse, $5.-
60-$5.80; les petites grandeurs, la
caisse, $2.10.

LES LEGUMES

La saison plus favorable a ren-
du le marché plus facile pour les
légumes.

Nous cotons:

Aspcrg(q (douze bottes) . . .3.50

a . T (14
Féves (no“ strmg) sac 20 li\ 2.50
Betteraves (sacs 60 livres) .. 0.75
Choufleur (Montréal( la doz. 3.00

Choux nouveaux, le baril . . . 6.50
(Carottes nouvelles, la doz. . . 0.40
(‘arottes (sac) .. .. . .. 200
Céleri (Montréal) la dn7 ... 1.00
Endives américaines . . . . .. 0.40
Laitue (curly) la doz. 0.40 & 0.50
Laitue (Montréal) téte . . .. 0.50
Champignons, la livre . . . .. 0.90

Oignons rouges, sacs 100 liv. . 2.00
Oignons de printemps, doz. .. 0.50
Pois (Montréal) saes de 20 li-

vres .. .. .. .. .. .. ... 1580
Romaine .. .. .. .. .. .. .050
Radis (doz.) . .. ... 025
Rhubarbe (dm\ 254 035
Epinards (boite) .. .... .. 0.75
Tomates de serre, la liv. . . . 0.40
Cresson canadien .. .. .. .. 040
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AVIS DE FAILLITE

In Re:
FRANK ROBERT,
Marchand général,

322 Boulevard Décarie, Montréal.
l.es soussignés vendront A l'encan, au
No 69 rue Saint-Jacques, Montréal,

Mercredi, le 31 Juillet 1918
A 11 HEURES AM.

I'actif sulvant:—

Ferronnerles .. .. .. .. .. .. $3864.52
Epliceries .. .. . 1,785.10
Marchandises ﬂe(‘th el e 1,716.20
ChausBures .. .. s« s o4 aw 578.76
Chapeaux. . 236.86

Fixtures et gnrnlturon de ma-

gasin .. . R 6507.66
Tank A grusollno e 367.00
Roulant oo vo te o6 s iele e % 280.26
Charbon .. .. v vv o0 vv ws 200.00

$8,976.54

Dettes de llvres seront vendues
séparément .. o v oo v oo $186.26
Le magasin sera ouvert pour inspeo-

tion, mardl le 30 juillet.
CONDITIONS: — Comptant. Pour

plus amples informations,” s'adresser &

ALEXANDRE DESMARTEAU,
Curateur,
No 60 Notre-Dame Est, Montréal.

MARCOTTE FRERES,
Encanteurs.

[

Le biscuit Select est le dessert
“ . favori des Canadiens

Les restrictions imposées a la patisserie ont favo-
risé la vente des Biscuits. Vous pouvez profiter
de cette augmentation de consommation en vous

approvigsionnant de nos lignes variées qui répon-

La meilleure publicité faite a votre magasin
est celle faite par les clients satisfaits

Les personnes qui consomment le

BISCUIT SODA" “SELECT”

en font les plus grands éloges et recommandent par
le fait méme, le magasin qui en vend.

dent & tous les gofits et & toutes les bourses.

Notre SERVICE au marchand ne consiste pas
seulement & lui faire des livraisons rapides, mais
aussi & placer entre ses mains des produits de ven-
te rapide qui lui procurent un généreux profit.

Faites un essai de nos lignes; vous verrez com-
bien elles sont appréciées de vos clientes.

Prix. et échaat’llors sur demande.

The Montreal Biscuit Co.

MNUFACTURIERS DE
BISCUITS ET CONFISERIES

MONTREAL
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PLANCHES A LAVER EN
HAUSSE DE 156%
Une hausse approximative de
15% a été notée dans les prix des
planches & laver.

LES AJUSTEMENTS MALLEA-
BLES ET LES TUYAUX

EN FER BATTU EN HAUSSE

La hausse marquée sur les prix
des fittings malléfibles s’évalue a
7% %.

Les prix des tuyaux noirs et
galvanisés sont en hausse et les
nouveaux prix sont les suivants:
le prix du tuyau noir étant men-
tionné le premier: 14 e t 3-8 pou-
ce, $5.22, $7.35; 14 pouce, $6.64-
$8.21; 34 pouce, $8.40-$10.53; 1
pouce, $12.41-8$15.56; 114 pouce,
$16.79-$21.05; 1%, pouce, $20.08-
$25.17; 2 pouces, $27.01-$33.86;
2Y% pouces, $43.30-$54.12; 3 pou-
ces, $56.62-$70.77; 314 pouces,
$71.76-$88.78 et 4 pouces, $85.02-
$105.17.

LES CLOUS POUR TOITURES,

A $22.00; LES SEAUX EN

FIBRE EN HAUSSE DE
40 CENTS.

Une hausse de $2.00 a été faite
sur les clous & toiture Simplex,
qui se vendent & présent, & $22, le
keg.

Les seaux en fibre qui se ven-
daient précédemment a $4.60 la
douzaine, sont & présent & $5.00 la
douzaine.

PRIX ENCORE REVISES POUR
BUMPERS D’AUTO.

" Il y a encore de nouvelles cota-
tions pour les bumpers. Ceux de
la marque Lyon se cotent, prix au
commerce, a l’unité, pour le No
102, $16.12 ainsi que pour le No
26. Les Nos 8 et 18 se vendent a
présent au commerce a $13.95 cha-
que. Pour les lignes ci-dessus, en
lots de six, le prix de chaque est
de $15.05 pour le No 26 et pour le
No 102 et $12.92 pour les Nos 8 et
18. Ces cotations sont net.

ROUES EN BROCHES

Les roues d’auto en broches du
modéle House sont en hausse. Les
prix pour les couleurs noires, rou-

ges et blanches qui étaient de

LE PRIX COURANT,

Ferronnerie, Plomberie, Peinture
memmwwwmmm

Marché de Montréal

$69.50 le set ou par lot de cinq,
$66.10, sont & présent, & $72.00 et
$70.00 respectivement. Les cou-
leurs autres que celles ci-dessus
sont cotées a $83.25 le set. Pour
les autos Chevrolet en fini noir seu-
lement, le prix a été avancé a $90
le set et a $96.00 pour les autres
couleurs,

Les cranes Manley se vendant
autrefois $109.35 ont baissé & $97.-
20 chaque pour le No 76, et pour
le No 80, la revision est faite &
$144, de $157.23.

Les stands pour engin Ever-
way sont augmentés de $52.43 a
$54.90 et les stands pour engin
stationnaire pour Ford sont en
hausse de $25.74 4 $27.90.

RESSORTS D’AUTOS

Des révisions ont été faites dans
les prix des ressorts et devant et
d’arriére employés sur Ford. Le
No 103 qui se vendait autrefois &
I'unité, $3.75 est & présent & $3.49;
le No 106 est réduit de $10.50 a
$9.30. Le style No 3800 de res-
sort de devant a haussé de $3.11 a
$3.40 et le ressort d’arriére No
3824 est monté de $8.25 & $9.30.
Ces prix sont nets.

NOUVELLE LISTE DE PRIX
POUR TUYAUX EN FER
BATTU

Noir Galvanisé
par 100 pieds.
Standard Buttweld

14 pouce .. .. ..$ 6.00 $ 8.00
Y, pouce .. .. .. 522 7.35
3% pouce .. .. .. 522 7.35
Vo pouce .. .. .. 6.63 8.20
34 pouce .. .. .. 840 10.52
1 pouce .. .. .. 1241 15.56
114, pouce .. .. .. 16.79 21.05
1Y% pouce .. .. .. 20.08 25.16
2 pouces . .. .. 27.01 33.86
2% pouces . .. .. 43.29 54.11
3  pouces . .. .. 56.61 70.76
3Y pouces . .. .. 71.76 88.78
4  pouces . 85.02 105.19
Standard Lapweld

2 pouces . . 29.97 36.45
2% pouces . .. .. 45.05 55.28
pouces . .. .. 5891 72.29
3% pouces . .. .. 73.60 91.54
4 pouces . .. .. 87.20 10845
415 pouces . .. .. 99.06 123.82
5 pouces , .. 115 40 14430

vendredi 26 juillet 1918
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6 pouces . .. ..149.80 187.20
7  pouces . .. ..195.20  243.95
8 L pouces ... ..205.00 256.25
8  pouces . .. ..236.20 295.20

LES MASTICS
Les prix du mastic demeurent
fermes. De bonnes affaires sont
notées dans cette branche. Nous
cotons:
Mastic Standard Les 100 livres
5 1 moin-
tonnes tonne dre
En vrac en baril $4.00 $4.15 $4.35
‘¢ 1/ baril $4.15 $4.30 $4.50
e 100 liv. $4.85 $5.00 $5.20
“ 25 liv. $4.85 $5.00 $5.20
“ 1214 liv. $5.10 $5.25 $5.45

‘Boites 3 et 5 liv. $6.85 $7.00 $7.20

Boites 1 et 2 liv. $7.35 $7.50 $7.70
Mastic a 1’huile de lin pur, $2.00

Prenez le
Commelce

INya
toujours des
grosses affaires
3 faire avec les
(W cartouches Re-
mington .22 et
aussi avec.les ca-
rabines Reming-
ton .22 a Coup
simple et & répé-
tition. Cest la li-
gne que les gens
veulent avoir; —
sa fabrication ré-
sulte d’'une expé-
rience de 100 ans.

% En stock chez tous les
fournisseurs.

Remington UMC of
N Canada. Limited
W'ind-or.

Ontario,

A o e 2
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'~ BALANCES FAIRBANKS

LETALON DU MONDE POUR
L'EXACTITUDE DU POIDS,
DEPUIS PLUS DE
90 ANS

The Canadian Fairbanks-Morse Co., Limited
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Balances Fairbanks

“L’étalon du monde entier pour 'exactitude
du poids, depuis plus de 90 ans.”

Balance a cadran
Balance Portative a plateforme
Balance particuliére
Balance pour le comptoir
Balance pour essais
Balance pour entrepéts
Balance a grain

Balance automatique
Balance calculatrice
Fléaux pour la viande
Bascule pour wagons
Bascule pour la ferme
Balance de bouchers
Balance a poisson
Balance d'épiciers
Balance a beurre

Balance postale

"Clest une FAIRBANKS" aréglé
un bon nombre de disputes au sujet

de l'exactitude des pesées.

L'exactitude du poids est nécessaire
pour votre bénéfice immédiat

et

pour la satisfaction de vos clients qui

détermine vos bénéfices a venir.

Les BALANCES FAIRBANKS
qui ont été vendues 1l y a 70 ans don-
nent encore un service satisfaisant.
Une BALANCE FAIRBANKS dans
votre magasin est une garantie de satis-
faction permanente pour vos clients, et

de profits pour vous-méme.

Il y a une balance Fairbanks pour tout ce qui est susceptible

d’étre pesé.

Permettez-nous de vous en recommander une.

The Canadian Fairbanks-Morse

‘“La Maison d rayons du Canada pour articles mécaniques"’

ST. JOHN, QUEBEC
WINDSOR,

MONTREAL,
WINNIPEG, SASKATOON, .CALGARY, VANCOUVER, VICTORIA.

OTTAWA, TORONTO, HAMILTON,

ompany,
LIMITED.
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les 100 livres en-dessus des prix
ci-haut.
Mastic Glazier—$1.60 les 100 li-
vres en-dessus des prix ci-haut.
Conditions: 2% 15 jours, net a
60 jours.

HUILE DE LIN EN HAUSSE

On enregistre une nouvelle
hausse pour 1'huile de lin qui voit
ses prix monter aux taux sui-
vants:

Brute Bouillie
Huile de lin  Gall. imp. Gall. imp.

1a 4barils . . . .2.05 2.071%,
oa 9barils . . . 204  2.061%
10a 25 barils . . . .2.03  2.051%

HAUSSE DES PEINTURES

Presque toutes les lignes de
peintures mélangées ont subi une
hausse. Les peintures d‘intérieur,
premiére et seconde qualité, avan-
cent de 10c le gallon pour les cou-
leurs de 25¢ pour le blane. La
peinture de plancher ordinaire et
¢maillée augmente de 10c le gal-
lon. Les peintures marines, en
couleurs sont en hausse de 10c, et
en blane, de 25¢ le gallon; les
peintures cuivre avancent de 10c
le gallon. Les lignes de laques et
couleurs & I’huile ont suivi la
hausse du fait de 1’augmentation
de prix de la matiére premiére.

LA TEREBENTHINE

Nous cotons: Gall. Imp.
Laabarilg oo .o o5 55 55 «x 096
Petites quantités .. .. .. .. .1.03

LE BLANC DE PLOMB A
L’HUILE

Le blanc de plombh A I'hnile est
en hausse de 50 cents les 100 livres,
ce qui porte les cotations aux tanx
suivants: par lots de 5 tonnes, $16.-
50 les 100 livres, par tonne $17.00
et par plus petits lots, $17-35.

RAMSAY'S

'ESTABLISHED 1842
s )  THE RIGHT

PAINT

TO PAINT RIGHT

Une Honnéte Peinture de Qualité
qui a subi I'épreuve du temps

—c'est le genre de peinture que vous devriez employer, c'est
celle que vous obtiendrez si vous spécifiez la marque de Ramsay.

La véritable économie en matidre de peinture dépend de la
peinture elle-méme, parce que la peinture dont les ingrédients
ne sont pas convenablement proportionnés et essayés au point
de vue des impuretés chimiques, se détériorera et 8'écaillera
rapidement.

Faltes vos travaux de

Chaque gallon de pein- EMPLOYEZ LES pclnture avec la Peinture
ture de Ramsay est sou- VERNIS RAMSAY garantie uredeleuy‘

misd un essai méticuleux qumdlnt d:ev:l:‘iitoq‘l‘a
parnos Chimistesexperts | Nous falsons des vernls qQ té.

convenant pour toutes
ayaatde sortis de is sortes de travaux. Leur | Demandez des cartes de
manufacture—de 12 ré- | finj clair, lustré et élastl- | couleursa tout marchand

sulte K'économie pour | quenelecdded aucun. vendant les Peintures de
I'acheteur Ramsay ou soumettez-
¢ LES MEILLEURS nox'm vos probldmes de

UES einture; nous nous

' FABRIQ rerons un plaisir de vous

alder de nos suggestions.

A. RAMSAY & SON COMPANY

Fabricants de Peintures et Vernis de qualité, depuls 1843
Toronto MONTREAL Vancouver

IIIIIIIIIIIIIIIIIIIIIIIII[IIIIIIIIIHIIIIIIIIII

‘“L’'annonce ci-dessus est une reproduction exacte d'une des annonces de la fa-
meuse ligne des Peintures Ramsay, apparaissant dans vos journaux locaux quoti-
diens et hebdomadaires. 81 vous n’'¢tes pas encore agent de Ramsay, ecrlvet-nous.
pour proposition attrayante de ventes. Il y a du profit a faire, dans la peinture.’

21

ACIER Feutre et Papier

. MONTREAL

Vente au Commerce de Gros Seulement

Toitures Goudronnées (Roofing) préteg & poser, 8
et 3. Paplers de Construction, Feutre & Doubler

BarreS'-FeUiues-- Poutres et & Tapisser, Produits de Goudron. Papier & Ta-

pisser et & imprimer, Papier d'Emballage Brun et

CondUiteS-- Coud eS-- Etc. ulgt‘r;l’l::,l".'roltunl en Caoutchouc ‘Favorite” et

Fabricants du Feutre Goudronné

“BLACK DIAMOND”’
ALEX. McARTHUR & CO., Limited

A. C. LESL[E & CO. Limited Bureaux et Entrepots: 82 Rue McGill, MONTREAL

Manufacture de Feutre pour Toiture: Rues Moreau
ot Forsythe, Montréal, Maoulin & Papier, Joliet-
te, Qué.
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LES TRIBUNAUX

00000000000

JUGEMENTS EN COUR DE CIR-
cuIT

J. S. Lambert v. J. E. Armstrong, $34.

8. Miller & Co. v. Geo. Vincent, $11.

J. Routtenberg et al v. Wm. Fowler,
$16.

J. Routtenberg v. Ph. Chaput, $20.

J. Routtenberg v. Mme A. Lavigne, ——

J. Routtenberg v. Armand Vézina, $43.

P. Bourget v. Jobidon, $31.

Gunn, Langlois Co., Ltd v. Mme L.
Beaudry et vir, $61.

J. A. Breton y. Martin Singher $15.

A. Demny, v. Alb. Chartrand, $27.

L. Nantel v. Anna Décary, $11.

C. Champoux v. Mme Urbain Carll et
vir, $43.

F. Thémens v. Ls. Berger, $57.

Mme E. Caron v. Geo. Woronkia, $50.

W. Depocas et al v. Dolosé Fortier, $33.

F. M. Burt Co., LLtd v. R. Champagne,
$34.

G. J. Karam v. W. Elmore & I. Mc-
Matthuas, $76.

J. Routtenberg et al v. Alma & Jos.
Gravul, $24.

J. Routtenberg et al v. Mary A, Mec-
Donald, $16.

. Routtenberg et al v. Emery Bros-
seau, $14.

C

J. Routtenberg et al v. Alf. Simpson,

$28.
J. Routtenber get al v. Frank Ward,
$31.

J. Routtenberg v. Rosario Parent, et al,
$11.

A. Urbain v. Dedgar Clément, $29.

S. Miller & Co. v. Alex Duchesne, $10.

N. Galipeau v. J. B. Bélair, Saint-
Plerre, $24.

J. A. Rouleau v. Alex. Currie, Mont-
réal Ouest,

Guerney Massey Co. v. A. Lalonde, La-
chine, $41.

J. Laparé v. A. Dubreull, Sainte-Anne
de Bellevue, $30.

D. Chagnon v. Gilbert Dionne, $74.

P. Morin v. G. H. Lewis, $25.

G. P. Nelson v. G. H. Lewis, $25.

. Meunier v. Alex. Mackay, $43.

G. Courville v. Alb. Malilloux, $48.

J. R. Elmwood v. Ludger Baron, $58.

Metropolitan House Furnishing Co. v.
J. B. Dalphond, $99.

J. Gagnon v. Ovila Bertrand, $46.

. Lavigne et al v. Alb. Ceruth, $88.

J. Geoffroy v. Ernest Joly, $21.

R. R. Laugster et al v. Léonide Ro-
bert, Longueuil, $18.

Aug. Comité & Co., Ltée v. P. E. Buis-
son, Shawinigan Falls, $27.

90000 00000400000 000000000000 000000

A. Diebo v. Jas. Diebo, Caughnawaga,
$25.

Mme M. Beaulieu v. Eug. Fréchette,
$24.

N. G. Valiquette Ltée v. Mme Emery
Ménard et vir, $52.

5. C. Campeau v. Aimé Rodrigue, $41.
. Patenaude v. Michel Lapointe, $16.
. Pageau v. Wm. Sleet, $12.

0. Corbeil v. Ad. Dumont, $17.

J. A. Primeau v. Jos. Hogue, $24.

L. Benoit v. L. Dubeau, $19.

H. Vasberg v. Eg. Rendell, $62.

J. P. Tremblay v John .Ostell, $26

J. D. Poitras v. R. J. Robert, $57.

A One Printing Co. v. Josiah Shel-
ley, $15.

E. Langlois v. L. N. G. Pagé, $31.

Blaiklock Bros. Ltée v. A. Dolg, $25.

Conen's Ltée v, E. & J. E. Mailloux,
$16.

J. Garmaise v. J. Beaudry, $21.

J. Garmaise v. Art. Cloultre, $12.

J. Garmaise v. Aldéric Roger, $47.

J. Garmalise v. Mlle M. O. Common,
$29.

J. Garmaise v. Jean Paquette, $25.

J. Garmaise v. A. L. Tremblay, $17.

E. Bourbonniére v. Alf. Champagne,
$17.
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Le Blanc de Pl
MARQUE “TIGER”

omb Pur

Cette fameuse marque de commerce, vieille de quarante ans,
est la garantie d’un produit honnéte.

Vous et vos clients la reconnaissez comme telle.

Vos clients

voudront la marque ‘‘Tiger’’ cette année, la méme que celle
que vous avez eue les autres années depuis que vous étes dans
le commerce; la seule différence étant qu’ils en auront besoin
de plus grosses quantités.

Cela a toujours été le cas, chaque année, avec le Blanc de
Plomb Pur de la Marque ‘‘Tiger”’.

MONTREAL ROLLING MILLS, CO.

MONTREAL

P.Q.
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JUGEMENTS EN COUR SUPE-
RIEURE

Beaudoin Ltd v. Dollard Black, Mont-
réal, $160.

Banque Hochelaga v. Armand Sainte-
Marie, Montréal, $12,280.

Banque Hochelaga v. Delphine Mar-
cil et Mme Toussaint Sainte-Marie,
Montréal, $6,140

(', Bisai.lon v. Maud Shorey, et Mme
J. B. Stevenson, Montréal, $2.800

Braudoin  Ltd v, Francois Bastien
Beauregard, Montréal, $351.

R. Martin v. Z. Renaud, Jos. Gallant et
Henri Denis, Montréal, $210.

Beaudoin ILtd v.
Montréal, $17.

J. A. Budyck v. A. Mende!sohn et Nat.

(‘oal & Grain Co.,, Montréal, $225.
G. Gauvreau v.

Montréal, $122.

Wm. Leduc v. Angelos Deftos, et Phil-
lips Economon, Montréal, $250.

A. J. Hodgson v. A. Shneer, Montréal,
$245.

Héléna Paré v.
Montréal, $428.

J. R. Duboigs v. H. F. Hicks et M.
Hicks & Co., Montréal, $341.

Montreal News Co., Ltd v. N. T. Leck-
as, Montréal, $166.

Thomas Robertson Co.,
Guerin, Scott, $200.

Pedlar People Ltd v. E. K. Sperkados,
Montréal, $449.

Fernand Cardinal,

L. Edm. Desmarteau,

Arthur

Thibodeau,

Ltd. v. Jos.

PRIX COURANT. vendredi 26 juillet

DECLARATION DI SOCIETE
Alexandre Seney,
riaville, faisant le commerce généra}

et la fabrication de meubles et pré- réal, Alex. Desmarteau, curateur.
paration du bois de construction de R. J. Deschatelets, Montréal, Alex. Des-
toutes sortes. ete. A Victoriaville, martcan, curateur.

sous la raison sociale de “Seney et Queen  Palace, Montréal, I,

Cie".

1918

CURATEUR

menuisier ae Victo-

Canadian Last Block Co., Ltd.,

Amour, curateur.

O«
-t

Mont-

Saint-

Q(.rar

CSQ AV VI

Notre voyageur est en route pour vous visiter

Anticinant sa vistte, nous vous faisons, dans le but
de vous faire connaltre nos marchandises, une eoffre
spéciale de 500 preds de Moulure Assortie, Fimi Doré,
Wallnut, Circassien, Imitation, de 177, 1§, 2",
pour $25.00

Nous pouvons liaire de promptes livraisons cn fait de
CADRES, MIROIRS, et MOULURES.

Etant ¢tablhis au centre de la province, les [rais de
transport de nos marchandises sont moindres et ces
dernidres vous reviennent & meilleur marché.
Maigré la rareté de la marchandise nous avons en
mains tout ce dont vous avez besoins dans nos
lignes, et & des prix raisonnables.

La Cie Wisintainer & Fils Inc.

Magasins: 58-60 Boulevard St-Laurent
(prés rue Craig) Montréal
Manufacture: 7 rue Clarke, Montréal

Une nouvelle particul
Baratte
MAXWEL

‘“ Favorite”

arité de la

L

et une qul I'a ren-

|
g
]
|

—

R

4]

e

‘Inoeuvrer. La struc-

| du meilleur chéne

due populaire par-
tout o elle est em-
ployée — est le

Levier coudé

Aucune autre ba-

ratte n'a ce levier.
La poignée peut
étre ajustée au cen-
tre, & gauche ou &
droite, 12 ol on la
désire, ol elle est
plus facile & ma-

ture est en léger
acler rigide avec
tourillons boulon-
nés, et le baril est

importé avec cer-
cles en aluminium.
Se balance  sur
coussinets a billes
et est exceptionnel-

d,

un talogue illustré des lig

vendre) ‘‘easy-to-pus

: |lement facile & ma-

TUne baratte qui se vend d’une fagon splendide.
hll

Maxwells Limited, St. Mary’s (Ont.)

noeuvrer et dura-

nes Mazxwell (faciles &

STAUNTONS

chand.

amenent de nombreux clients satisfaits.

B L

dent naturellement.

donner votre commande de Papiers a Tapisser.

STAUNTONS LIMITED

Manufacturiers de Papiers 2 Taplsser
TORONTO, CANADA

& Webb, 10 rue Victoria.

Les Papiers a Tapisser

sont la sorte qui fait faire plus de profits au mar-

Ils attirent le commerce a son magasin, et lui

Les Papiers ‘‘Tout Rogmés’’ Staunton causent
beaucoup moins de désordre dans la maison tandis
qu’on les pose, ¢’est pourquoi les gens les deman-

Attendez le voyageur de Stauntons avant de

Salle de vente a Montréal: Chambre 310 Batisse Mappin,
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Actes Enregistrés au Bureau d’Enregistrement d’Artabaska

Yente—P. Henry Walsh & Paul Tou-
rigny, 60 parts de la Cle Parc-Victo-
rla.

Tutelle—Mineurs J. L.. A. Larochelle,
Mme Julla Lemay, tutrice et Bernard
Lemay, subrogé-tuteur.

Mariage—Cyrias Lamarre et Mlle
Lydia Labbé, séparation de blens.

Vente—Succession Urbain Dion a
Mme HéloIse Malilhot, 1-81 ind. 247 et
autres, Saint-Christophe, etc., $27.16,
payées.

Obligation—Jeffrey Deshales A Jo-
seph H. Gagné, c. 202, Bulstrode,

$300.

Donation—Mme Eléonore Levasseur?
Alphonse Fréchette, 14a et 14b, 10e
rang, Stanfold.

Mariage, Arthur Bédard et Mlle Ma-
ria Girouard, communauté de biens.

Donation—Mme Henry Bergeron A
Joseph Massé, p. 8. 66, Bulstrode.

Vente—Mme Virginie Gingras A
Edouard Demers, 308, Sainte-Victolre,
$2,000, $600 acompte.

Marlage—Pierre Perrault et Mlle
Diana Lacroix, communauté de biens.

Vente—Napoléon Grégoire & Cyriac
Brunelle, p. e. 277, Bulstrode, $35.00,
payées.

du 15 au 20 juillet 1918

RAPPORT FINISSANT LE 20 JUIL-
LET 1910

Arthabaska, 20 juillet 1918.
COMTE D’ARTHABASKA

Actions en Cour Supérieure

Janvier Dubois v. Louis Chauvette,
Sainte-Héledne de Ches., $1,400.

COUR DE CIRCUIT

Wilfrid Houle v. Corporation de Ches-
ter Ouest, Chester, $50.

Alfred Carignan et al v. Napoléon
Houle, Saint-Norbert d'Arthabaska,
$14.90.

Joseph Thibeault v. Alphonse Thibo-
deau, fils, Stanfold, $32.88.

Télesphore Roux v. Arthur Caron,
Tingwick, $54.28.

The Boucher’s Liniment Co. v. J. Er-
nest Houle, Victoriaville, $28.25.

The Boucher's Liniment Co. v. Arthur
Beaudoin, Stanfold, $28.26.

JUGEMENT COUR SUPERIEURDE

P H. Cté et al v. Joseph Chauvette, de
Plessisville, jugement contre le dé-
fendeur pour $142.45.

Ogilvie Flour Mills Co.,, Ltd v. Willie
Chavonelle, de Saint-Rosaire, juge-

ment contre le défendeur pour $487.-
90.

VENTES PAR HUISSIER

Ls. Laurin, Jos. D. Martineau, 29 ju!ll-
let, 1 p.m., 433 Notre-Dame, Maison-
neuve, Trudeau.

A. S. Deguire, Edm. Desmarteau, 30
juillet, 11 a.m., 853 Sainte-Catherine
Est, Trudeau.

Parisian Wardrobe Ltd., R. Mines, 30
Juillet, 10 a.m., 353 Clarke, Broulillet.

Oscar Lenoir, L. F. Jarry, 27 Jjuillet,
10 a.m., 520 Beaubien, Pauzé.

J. G. Yon, Edwin Rawlinson, 29 juil-
let, 10 a.m., 172 Beaublen, Coutu.

J. G. Yon, Edwin Rawson, 29 juillet,
10 a.m., 172 Beaubien, Coutu.

H. Dubreuil, Tancréde Bouthillier, 29
juillet, 11 a.m., 1491 Chabot, Nor-
mandin.

Eugeéne Julien & Co., Wm. Larocque,
29 juillet, 11 a.m. 356 Rachel Est,
Lajeunesse,

Transportation Building Co., Ltd., Ca-
nadian Investment Co., Ltd. 29 juil-
let, 2 p.m., 120 Saint-Jacques, Mar-
son.

Camps Ltd., B. Braunstein, 29 juillet,
10 a.m., 129 Villeneuve, Marson.

e o e e

LES QUTILS DE BUCHERON
DE PINK

Les outils Etalons dans toutes les provinces
du Dominion, en Nouvelle-Zélande, Austra-

lie, ete.

*

Nous manufacturons toutes sortes d’outils
de biicheron—Légers et de Bonne Durée.

Vendus dans tout le Dominion par tous les
Marchands de ferronnerie en gros et en dé-

tail.

The

THOS. PINK Co.,Limited

Manufacturiers d’OUTILS de BUCHERON

PEMBROOKE
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Pourquoi Perdre de la Force?

Demandez a vos clientes qui font
leur lessive par 'ancienne méthode
fatigante pourquoi elles perdent un
pouvoir qu’elles peuvent toujours
obtenir, qui est toujours sur, qui est
toujours commode et qui ne coflite
rien comme la clarté du jour.

Montrez-leur 1a Machine a Laver
“IDEAL” a Pouvoir d’eau. Expli- |
quez-leur ce que cela signifie pour elles d’avoir le robinet
d’eau faire le travail des muscles humains. Son emploi
n’ajoute pas une cent a la taxe de 'eau; c’est dire qu’elle
ne coite rien a faire fonctionner. L’“IDEAL” épargne
les muscles et la santé de plus d’'un membre de la famille.

Aux jours présents, il est tout aussi nécessaire de conser-
ver I'énergie humaine que de conserver les aliments.
Montrez I' “IDEAL” a vos clientes.

Dowswell Lees & Co., Limited

Représentant: John R. Anderson

36-38 Rue St-Dizier, - MONTREAL (P.Q.)

RPN
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“Dominion Raynsters”

T —— B R
En vous préparant pour votre commerce d’imperméa-
bles de 1919, il'serait avantageux de voir la ligne DOMI-
NION RAYNSTER, avant de placer votre commande.

Des centaines des meilleurs marchands de tout le Ca-
nada nous donnent leurs commandes régulierement pour
la ligne DOMINION RAYNSTER. Ils sont plus que sa-
tisfaits du style, de la coupe, de la facon et du fini des
DOMINION RAYNSTERS. La qualité de chaque véte-
ment donne une satisfaction égale.

Vos intéréts seront mieux sauvegardés en comman-
dant des DOMINION RAYNSTERS pour 1919.

Notre succursale la plus proche peut vous
approvisionner de catalogues, d’échantillons
et de listes de prix.

Canadian Consolidated Rubber Co.,

LIMITED

Bureau Principal-MONTREAL

Succursales de service a Halifax, Saint-Jean, Québec,
Ottawa, Toronto, Hamilton, Kitchener, London, North
Bay, Fort William, Winnipeg, Brandon, Régina, Saska-
toon, Calgary, Lethbridge, Edmonton, Vancouver et Vic-
toria.

Les ‘‘Dominion Raynsters’’ sont faits au Canada

Section de ‘‘ La Chaussure’!
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LA SITUATION DANS LA CHAUSSURE

Les manufacturiers de chaussures ont accepté la part
qui leur était réservée pour les chaussures de 1’armée
et s’apprétent a faire de bonnes livraisons qui seront
terminées en novembre prochain. La commande est
considérable et Fon émet quelque crainte sur le temps
de son exéeution, mais les manufactruriers de cuir et
de chaussures ont promis de faire de leur mieux.

Un tanneur disait, parait-il, que cela prendrait deux
fois autant de cuir de semelle que celui disponible dans
le pays et si ¢’est le cas, que peut-on penser du cuir des
tiges? Les tanneurs ont soumis leurs difficultés, il y a
quelque temps & la commission et promis que si une pe-
tite marge leur était donnée, ils pourraient bien faire.
Nous pensons que le gouvernement a l’intention de fa-
ciliter autant que possible la production du cuir et des
chaussures.

La question de maintenir la production est ardue &
présent. L’embargo sur les peaux des Etats-Unis est
rigoureusement observé et s’étendra bientot & celles en
transit.” Les peaux canadiennesont été conservées par
I’embargo du Dominion, mais la plupart d’entre elles
sont de peu d’usage pour la classe de cuir en demande.
Des arrangements ont été faits pour l'importation de
peaux épaisses pour les contrats de 1’armée, mais cel-
les-ci doivent étre déclarées de facon définie comme
contrats actuellement en mains.

Par exemple, les peaux nécessaires pour les présents
contrats de ’armée ne peuvent passer sans un rapport
spécifié qu’elles sont pour étre employées pour un con-
trat spécifié de 1’armée. Cela implique des retards et
constitue un sérieux obstacle pour obtenir du cuir. La
méme chose s’applique aux matiéres premiéres de tan-
nerie. Les Canadiens obtiennent les restants et méme
dans le cas des contrats de 1’armée canadienne, le com-
merce civil et militaire des Etats-Unis doit étre pourvu
avant méme que le Canada puisse obtenir des peaux de
I’Amérique du Sud.

Les manufacturiers de chaussures en sont arrivés a
la conclusion que ce n’est qu’une question de temps
pour que le Bureau de Commerce de guerre suive 1’ex-
emple des Etats-Unis et demande une diminution des
styles de chaussures et une diminution notable de la
production du cuir des qualités non essentielles.

‘La situation de la main-d’oeuvre est devenue si com-
pliquée que les tanneurs et les manufacturiers de
chaussures sont contrecarrés dans leur opération et
avec les besoins qui se sont élevés pour les cuirs de
I’armée, il y a une disposition bien nette de réduire la
production des couleurs qui absorbent & présent tel-
lement 1’attention. Quant aux styles de chaussures, il
ne semble plus étre anutant question de conservation,

encore qu'il ne fasse aucun doute qu'une simplification
des dessins et des lignes allégerait le fardean du dé-
taillant aussi bien que du manufacturier. II y a toute
raison d'espérer cependant, que l'exemple donné par
les Etats-Unis sera suivi, iel et que nous verrons dans
un avenir prochain un effort tenté dans la voie de la
réduction des variétés de chaussures produites & pré-
sent.

11 est bien certain que si les manufacturiers voulaient
s’entendre et conclure un aceord pour éliminer la con-
currence extravagante et inutile dans les styles, il y
aurait plus d’argent i gagner pour tout le Canada.

On parle beaucoup tant en Angleterre qu'’ici, des
prix payés anx Etats-Unis pour les chaussures de 1'ar-
mée qui sont considérablement plus élevés, toutes cho-
ses considérées que ceux obtenus par les manufactu-
riers anglais ou canadiens. Ties manufacturiers cana-
diens ont promis de prendre la commande de 340,000
paires de chaussures pour I'armée aux prix de $5.171%
et $5.65, mais ils disent qu'il n’y a pas de profit & faire
A ces prix. La plupart d’entre eux ont entrepris ce
travail ont-ils prétendu pour des raisons patriotiques ou
dn fait qu’il ¥ aura une accalmie considérable dans la
demande pour la chaussure civile. A tous événements,
aprés une forte insistance, la commande a été acceptée,
mais le moins qu’on puisse dire, ¢’est qu’elle n’a guére
soulevé d’enthousiasme parmi les intéressés.

Les Allemands préconisent les sandales tellement est
grande la rareté du cuir en Allemagne, tandis qu’en
France et en Angleterre les chaussures ‘‘Nationales’’
sont produites d’aprés les spécifications du gouverne-
ment comme une mesure de guerre. De cela nous pou-
vons conelure d’aprés les journaux commerciaux de ces
deux derniers pays, que les chaussures ‘‘Nationales’’
faites pour assurer des chaussures durables & un prix
minimum n’ont pas prouvé étre un suceés marqué soit
au point de vue du manufacturier, du distributeur ou du
consommateur. Une proposition a été faite il y a quel-
que temps pour faire une chaussure similaire aux Etats-
Unis A vendre $5.00, mais il fut démontré que le public
n’en voulait pas et .qu’il ne ’aurait pas achetée. La
classe salariée gagne trop d’argent pour qu’on puisse
porter attention maintenant 4 la chaussure bon marché,
et un mouvement de ce caractére ne constituerait qu'nn
fardeau additionnel pour les manufacturiers et les dé-
taillants. Tl a été question au Canada d’une chaus-
sure ‘“‘Vietoire’’, mais le gouvernement serait bien ins-
piré en agissant prudemment dans une proposition de:
cette sorte. Les détaillants ont aujourd’hui trop de
chaussures & $5.00 qu'ils ne peuvent liquider.

Section de *‘Lg Chaussure’’
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LE COMMERCE DE DETAIL DE LA CHAUSSURE
DOIT SORGANISER

Aux Etats-Unis, tous les départements du commerce
des chaussures et des cuirs ont spontanément offert vo-
lontairement leurs services pour aider le gouvernement
dans sa politique de conservation. Heurcusement, il y
avait déja en existence de fortes organisations qui fu-
rent en mesure de coopérer de suite avee la Cornmis-
sion des Industries de guerre; les tanneurs, les manu-
facturiers de chaussures et les détaillants de chaussures
étaient formés en associations vigoureuses qui furent
capables d’agir promptement et énergiquement. De
cette fagon, des erreurs ont été évitées qui auraient pu
causer bien du tort et des pertes au commerce.

En Angleterre, ou il n’y-avait pas cette coopération,
entre départements, il s’est produit énormément de
heurts et de mécontentements, la plupart des régle-
ments étant embarrassants et contrariants, la produc-
tion et la distribution de la chaussure dite ‘‘Nationa-
le’” n’étant pas le plus petit de ces ennuis. Lorsqu’il
fut décidé de suivre 1’exemple de 1’Angleterre pour
une chaussure nationale ou ‘‘de liberté’’, aux Etats-
Unis, il y a quelque temps, 1’exécutif des Marchands-
Détaillants de chaussures souligna le fait que les mar-
chands tenaient déja tant de chaussures de cette sorte

sur leurs rayons, et que si une chaussure a cinq dollars’

d’un caractére ‘‘national’’ était faite par contrainte,
non seulement le commerce serait chargé d’un nouvean
probléme difficile, mais des centaines de milliers de
dollars de capital seraient inutilement immobilisés. Ce
n’est 1d qu’un cas parmi tant d’autres ol ceux en con-
tact direct avec le public purent écarter une législation
qui aurait été dommageable aussi bien qu’'inutile. Les
motifs des hommes en charge des entreprises de con-
servation sont au-dessus de tout reproche, mais leur
expérience en affaire, et spécialement leur familiarité
avec les conditions du détail, ne sont pas toujours suf-
fisantes pour leur permettre de pouvoir ,sans aide, en
arriver & des conclusions judicieuses et développer des
systémes appropriés.

Les tanneurs du Canada ont vu,il y a quelque
temps, la sagesse qu’il y avait & protéger leurs inté-
réts en nommant un conseil pour se tenir en rapport
avec les projets de guerre, tant au pays qu’a 1’étran-
ger, et ont fait 1’expérience de bien des maniéres du
bénéfice de cette action. Il y a quelques jours, les
manufacturiers de chaussures se réunirent 3 Montréal
et nommeérent un conseil pour les représenter dans tou-
tes les matiéres de contréle gouvernemental qui pour-
raient surgir du fait des changements de conditions et
desexigences particulidres qui peuvent se produire con-
stamment par la rareté de la matiére premiére et de la
main-d’oeuvre, & 1’heure présente. Bien qu’on ne puis-
se mettre en doute la bonne foi des manufacturiers de
chaussures et des fabricants de cuir et leur désir de
protéger le détaillant qui distribue leurs marchandi-
ses, personne ne peut prétendre que le manufacturier

de chaussures est en position d’embrasser entidrement

le point de vue du détaillant.

Le commerce de détail de chaussures est prét & don-
ner un apport aussi loyal qu’aucune autre branche
d’industrie, & tout plan rendu nécessaire par les con-
ditions de guerre, mais, il devrait avoir au moins la
méme opportunité d’¢tre consulté que celle dont béné-

ficient les tanneurs et les manufacturiers de chaussu-
res. La connaissance des conditions qui est malaisée
A obtenir pour ceux qui ne sont pas engagés dans la
distribution au détail de la chaussure doit rendre 1’a-

-vis des détaillants d’un secours appréciable au gouver-

nement, aussi bien qu’aux autres départements du
commerce. L’incertitude, la crainte et la défiance sont
toujours fatals aux intéréts commerciaux aussi bien
qu’a 'application de réglements radicaux.

Depuis longtemps déja les principaux marchands de
chaussures du pays-ont suggéré qu’une Association
Nationale de marchands détaillants de chaussures soit
formée, pour sauvegarder les intéréts du commrece en
rapport avec la législation de la chaussure en temps
de guerre, aussi bien que pour toutes autres matiéres
qui exigent la considération de ceux qui vendent des
chaussures. Il y a quelque temps, 1’Association des
Marchands-Détaillants de chaussures de Montréal pas-
sait une résolution endossant 1’idée, mais nulle démar-
che dans ce sens, n’a été faite depuis. Récemment,
un journal de chaussures envoya des communications
quelques deux cents des principaux marchands du Ca-
nada suggérant qu’une assemblée soit tenue a Mont-
réal pour considérer la formation d’une telle associa-
tion et la nomination d’un Conseil du Commerce de
chaussures au détail ou d’Exécutif ponr offrir ses ser-
vices au gouvernement dans une capacité similaire 3
celle des Conseils des Tanneurs et des Manufacturiers
de chaussures. Nous pensons que 1’Association de
Montréal s’occupe de la question et qu’une action déei-
sive sera prise avant longtemps.

Il y a maintes manidres par lesquelles les marchands-
détaillants peuvent coopérer en réduisant A son mini-
mum la production inutile et en facilitant les efforts du
Bureau du Conseil de guerre. Une réduction sensible
des lignes, la diminution des styles extravagants, la h-
quidation du stock mort, la simplification des méthodes
d’affaires du gros comme du détail. 1’unification des
cartons, la réduction des ‘‘retours’’, sont autant de
matiéres auxquelles le commerce de détail de la chaus-
sure serait heureux d’apporter sa coopération. Il y a
bien d’autres sujets d’intérét vital et plus direct pour
le marchand de chaussures qui seraient sans aucun dou-
te, traités profitablement par une association bien or-
ganisée. Le commerce est actuellement entre les mains
d’hommes éclairés et entreprenants qui ont prouvé étre
aussi progressifs qu’aucune autre classe de la popula-
tion. Tl ne fait pas le moindre doute qu’ils prouveront
leur capacité en aidant & simplifier et & résoudre les

problémes qui confrontent actuellement le commerce
de notre pays.

Les directeurs de la Hartt Boot & Shoe Co. ont tenu
récemment la premiére assemblée de leur nouvelle fir-
me. L’organisation des officiers est comme suit: pré-
sident, J. O. Palmer; secrétaire, Chas. F. Ro\berts; tré-
sorier, J. A. Reid. Depuis que cette compagnie s’est
lancée dans la manufacture des chaussures, elle a jugé
nécessaire d’agrandir son usine.

Les directeurs se proposent de pousser leur commer-
ce de détail dans les plus grandes villes, et ils ont déja
placé leurs lignes de chaussures de dames dans leur
magasin de Montréal.

Section de ‘“La Chaussure”’
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La Guerre fait de 'Economie
une Nécessité Impérieuse

Aujourd’hui, chacun interprete a sa maniére la pratique de 1'économie. Ce qui n'implique pas la priva-
tion des choses nécessaires, mais signifie plutot qu'il vous faut obtenir la pleine valeur pour tous vous
déboursés, afin que votre argent vous profite par la durée des objets acquis. Il faut retrancher les dé-
penses supplémentaires occasionnées par 1'achat des articles les plus dispendieux et sous prétexte qu'ils

doivent étre nécessairement les meilleurs. En résumé, économie veut dire, aujourd’hui, parcimonie.

Revenons aux chaussures. Leur cout d’achat représente un
item important de votre budget. Peut-étre payez-vous vos
chaussures trop cher?

Sans doute, les chaussures, comme tout le reste, sont haus-
sées de prix. Mais il y a une limite au cout d'achat d'une
paire de bonnes chaussures.

Ainsi: vous payez un prix quelconque pour vos chausures. Il
importe que vous soyez informé que vous pouviez obtenir la
méme qualité et le méme fini pour une ou deux piastres de
moins.

Les hommes du métier eux-mémes peuvent difficilement dé-
terminer la valeur d'une chaussure, par son apparence. D'ou
il suit, que vous étes peut-étre sous l'impression qu'il faut
payer le plus haut prix pour étre bien servi. Il p’en est rien.
Voyez plutot: les chaussures fines, pour hommes, fabriquées
par Ames Holden McCready se détaillent en ce moment de

La différence est assez marquée entre
$6.00 et $10.00; mais les chaussures ven-
dues, a ces prix, se ressemblent beau-
coup extérieurement. L’écart entre les
deux s'explique par les différentes
qualités de matiere premiére employée,
et pour une partie, par les soins du fi-
ni et de la main-d'oeuvre. Le cout est
ainsi augmenté sans ajouter ni a la du-
rée, ni a l'apparence du produit.

Prenons, comme exemple, nos chaussu-
res pour hommes qui se détaillent a
$8.00, $9.00 ou $10.00. Nous les fabri-
quons avec du veau véritable.et avec le
meilleur matériel; mais vous pouvez
acheter des chaussures pour $6.00 et
$7.00, qui sont faites avec du gros veau,
ou de la vache. Ce cuir ne se vend pas
aussi cher, parce qu’il est plus lourd et
que son grain n'est pas aussi fin; mais
il dure aussi bien que 1'autre, et il n'y
a que des cordonniers expérimentés qui

puissent constater une différence dans
l'apparence des deux genres de chaus-
sures.

Ames Holden McCready fabriquent tous
les genres de chaussures, pour hommes,
femmes et enfants.

$6.00 a $10.00. Il existe sur place, des chaussures plus dis-
pendieuses, mais il est inutile de dépasser $10.00 pour une
trés bonne chaussure. Avec $6.00, vous achetez une chaus-
sure qui vous fera un excellent usage pour le prix.

Comme vous le voyez, les divergences de prix n’affectent
pas nécessairement la durée, ni 1'élégance d'une chaussure :
elles résident dans le luxe de détails et autres extravagan-
ces qui sont de mise en temps ordinaire et n’ont plus leur
raison d’étre a 1’heure actuelle.

Lors de votre prochain achat de chaussures, exigez la marque de commerce A.H.M. ‘ C’es.t une slire
garantie de bonne valeur, car cette marque ne se rencontre que sur des chaussures a la fois élégantes .
et durables et qui sont entiérement satisfaisantes pour le prix. En achetant’une chfxusspre A H.M. vous
étes toujours certain d’avoir pleine valeur pour vos déboursés. Voila de 1’économie bien entendue.

Ames Holden McCready, Limited

“Cordonniers de la Nation”

122 rue St-Antoine, - Montréal (P.Q.)

Section de ‘‘ La Chaussure’’
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Les Acheteurs
Prévoyants

achétent 1x ou le bon juge-
ment et le sens pratique pré-
sident 4 la production de
CHAUSSURES DE HAUTE
QUALITE — de marchandi-
ses qui répondent honnéte-
ment & la demande du public
pour des.articles ‘‘de va-
leur.”’

Metropolitan

McKays pour Dames—Welts pour
Hommes

Patricia

Welts et Turns pour Dames

Paris

Welts pour Hommes—McKays
pour Dames

Depuis le choix de la matiére premiére, jusqu’aux derniéres opé-
rations du fini, la production de chacune de nos marques bien

connues est poursuivie avee 1’idée d’édifier de bonnes affaires sur
~ une clientéle de consommateurs. '

Les marchandises et les prix forment une combinaison de vente
qui n‘est pas battue pour attirer des affaires et des profits.

Prenez en stock un bon choix de chacune

de ces lignes et soyez convaincus de leur
valeur exceptionnelle.

Daoust, Lalonde & Cie Limitée
Montréal

Succursale: The Metropolitan Shoe Co, 91 rue St-Paul Est, Montréal

Section de ‘‘ La Chaussure’’
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L'ORIGINE DE LA CHAUSSURE

(Extrait d’une causerie faite par M. Léon Trépanier,
Journaliste, & une réunion des marchands de
chaussures de Montréal (section francgaise),
tenue le jeudi 28 juin 1918 au Numéro
80 rue Saint-Denis.)

Le 28 juin dernier, un groupe assez nombreux de la Section
des Marchands de Chaussures, (Association des Marchands-
Détaillants du Canada) répondait a I'appel qui leur était fait
d'inaugurer la premidre des réunions que l'association avait
décidé de tenir alternativement en frangais et en anglais.

A l'occasion de cette premiere réunion exclusivement en
frangais, une invitation toute spéciale avait été faite a M.
Trépanier, journaliste bien connu de cette ville, de venir dire
quelques mots.

M. Trépanier fit une causerie trés instructive, puisqu'il fit
'historique de la chaussure, depuis bien avant I'dre chrétien-
ne pour ensuite citer quelques-uns des noms célébres qui illus-
trérent ce que I'on appelait jadis “la profession de cordo.nier.”

M. Trépanier agrémenta sa causerie de traits amucants et
termina par des considérations sur I"avenir économique du Ca-
nada-frangais et sur les facilités que nous, Canadiens-fran-
cais avons d'égaler, sinon de surpasser nos compatriotes d'au-
tres origines, au point de vue industriel et commercial, si seu-
lement, nous pratiquons la “confiance en soi-m&me” qui est
'un des traits caractéristiques de I'"Anglo-saxon et de I'Amé-
ricain.

M. C. R. Lasalle présidait la réunion et M.
agissait comme secrétaire.

I’ORIGINE DE LA CHAUSSURE

Monsieur le Président,

Messieurs,

Je suis un peu confus, d’avoir accepté la tiche de ve-
nir vous intéresser durant cette soirée.

Car, dois-je ’avouer, je me défie plus d’un mar-
chand de chaussures que de tout autre industriel.

Mais pourquoi? me demanderez-vous.

C’est que le marchand de chaussures est un peu pa-
rent du cordonnier, et que le cordonnier étant frére du
savetier, j’ai raison de croire que vous retenez un peu
les qualités de votre ancétre, le savetier philosophe,
frondeur et indépendant, plus souvent pauvre et tou-
jours bavard, dont 1’échoppe,—autrefois bien entendu
—était le rendez-vous des comméres du quartier; mais
qui joignait quelquefois & sa profession, surtout au 17e
siécle, celle d’éerivain publie.

J’imagine méme que si & Vienne aujourd’hui. les eci-
tadins ont la figure longue, a la suite de la raclée que
leur archiduc vient d’attrapper aux mains des Ita-
liens, il doit rester une petite portion du peuple qui s’a-
muse encore, et cette portion c’est celle des cordonniers
ou savetiers qui sont l1a-bas, ce qu’a Paris 1’on appelle
le gravoche.

C’est done dans le but de venir me récréer avec vous,
plutét que de vous parler commerce et surtout chaus-
sures, que j’ai accepté ’invitation si gracieuse qu1 m’a
été falte

Pour employer un terme de votre profession, j’ai
raison de dire que ‘‘je suis cordonnier pas plus haut
que la chaussure,”’ et que par conséquent, j’aurais tort
de venir vous offrir des conseils sur la maniére de con-
duire votre négoce, de fagon a le faire prospérer.

Cependant, nous sommes en plein temps de guerre,
chacun cherche par consequent a trouver le plus de sé-
rieux possible dans la vie, et surtout, chacun veut étre
i la fois financier et homme de métier.

J’ai la conviction que tous ceux qui me font 1’hon-
neur de m’écouter ce soir, réunissent les deux grandes
qualités si essentielles du métier: la bonne humeur et
’esprit pratique.

Alzée Bastien

La bonne humeur, héritage de nos JO)(‘UY ancétres
de la Gaule et de la vieille France qui ne pensaient
qu'a manger, a boire, & chanter et a dormir; ’esprit
pratique, héritage de nos conquérants anglo- qnmns et
cadean de nos voisins les plus rapprochés, le peuple
amdérieain,

Et voiel que nous sommes, messieurs, issus de la race
qui fut la plus heurcuse du monde, gue nous vivons
sous la tutelle d'une autre race qui incarne le sens pra-
fique, le tour des affaires, et il y en aurait encore par-
mi nous, qui s'imagineraient que le Canadien-francais
ne peut pas étre un homme d’affaires, dans le sens vé-
ritable du mot ¢

Sije savais quitter cette salle, ce soir, aprds vous
avoir convainen du contraire, je me sentirais heureux
d"avoir rendu serviee i un petit groupe de mes conei-
tovens, et cela vaudrait pour moi de 1'or.

La Fontaine, le grand fabuliste francais, raconte
qu'il y avait autrefois un petit fabricant et vendeur
de chaussures qui, dit-il:
chantait du matin jusqu’au soir:

que c’'était merveilles de le voir,
Merveilles de 1'ouir; e e
Son voisin, au contraire, ¢tant tout cousu d or,
Chantait peu, dormait moins encor:
(C’était un homme de finance.
Si sur le point du jour parfois il sommeillait,
Le cordonnier alors en chantant 1’éveillait;
Et le financier se plaignait
Que les soins de la Providence
N’eussent pas au marché fait vendre le dormir,
Comme le manger et le BOIre. .. vvswmsnnconsas
(Tei le conférencier raconte 1’'aventu-
re du cordonnier de la fable qui troqua son bonheur
et sa pauvreté contre quelques louis d’or, et qui, deve-
nu soucieux et inquiet, a la suite de cette richesse inat-
tendue, perdit et son chant et son bonheur, puis s’en
fut ensuite supplier le financier de reprendre son or,
et de lui rendre sa liberté de chanter.)

Puis il continua:

Les temps ont changé et cependant, aujourd’hui, il
faut a la fois prendre le temps de financer et en pren-
dre également pour chanter, et ce serait se ruiner que
d’imiter le savetier dont parle La Fontaine.

Mais je répéte, messieurs, que mon intention, ce soir,
n’est pas de vous faire la lecon, mais de vous intéresser
A votre art, et ¢’est pourquoi je vous raconterai en quel-
ques mots, D’histoire de la chaussure et son évolution &
travers les siécles.

Si, en conclusion, j'ose vous donner quelques con-
seils, vous en prendrez ce qui paraitra étre le meilleur
et vous me rendrez le reste.

“‘Les chaussures les plus anciennes, celles dont on se
servait, avant la naissance de Jésus-Christ, ¢’est-a-dire
il y a plus de deux mille ans, étaient en peaux de bétes
tannées ou de peaux de bétes préparées avec de l’a-
lun,”’ nous apprend Larousse.

Les prétres d’Athénes et d’Alexandrie se servaient
de chaussures de cuir blane, aux sacrifices, ce qui vous
donne un peu idée de 1’ancienneté de la chaussure
blanche. ‘‘Comme cette chaussure était fort légére,’’
nous dit 1’histoire, elle était un signe de moeurs effé-
minées.”’

Mais il y a de cela 2,000 ans. Car s’il fallait qu’au-
jourd’hui, on dise d’un homme qu’il a des moeurs dis-
solues ou qu’il est désoeuvré parce qu’il porte des
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Ce n’est 13 qu'une des nombreuses propriétés qui rendent ces Semelles Tenax
si populaires. Il y a plusieurs excellentes raisons pour lesquelles elles pren-
nent la place du cuir, tant dans la fabrication des chaussures que dans leur ré-
paration. Elles cofitent moins et sont meilleures — durent plus que le cuir
et s’usent uniformément et également. Elles ne font pas de bruit et ne crient

jamais, préviennent le glissement et sont d’un confort extraordinaire pour les
pieds. '

Les Semelles Tenax s’useront jusqu’a la corde sans se couper ni se fendre, et

leur qualité est la méme d’un bout & 1’autre. Ecrivez-nous pour échantillon.
—Faites en Noir, Tan et Blanc. '
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chaussures légéres, on serait obligé de s’accuser les
uns les autres.

(est que dans ce temps-la, la botte était en usage
chez les guerriers et les hommes en général puisque,
plus qu’aujourd’'hui méme, les hommes de ce temps
guerroyaient.

C'est ainsi que dans le temps, 11 y avait des bottes en
¢tain, d’autres en cuivre, et on rapporte que les Ro-
mains portaient des bottes en fer,

Les premiers Francais avaient des chaussures dorées
par dehors, et armées de courroies et de laniéres lon-
ries de trois couddées, et un narrateur de 'époque par-
lant de Bernard, fils de Pepin le Bref dit:

“Ses souliers étaient encore entiersy ils étaient de
‘euir rouge et la semelle était de bois; ils étaient si
“* justes, si bien faits a chaque pied et aux doigts de cha-
““que pied, que le soulier gauche ne pouvait servir au
“pied droit ni le droit au pied gauche, finissant en
“pointes du eoté du gros doigt.”’

(C‘omme vous pouvez le constater, le cor aux pieds n'a
pas l'ancienneté de la chaussure, et j'imagine que le
pédicure ne devait pas faire beaucoup d’argent dans ce
temps-la.

Au VIle et au VIlle siecle. la chaussure avait en
France la forme d’un soulier a quartier relevé sur les
talons et entierement découvert sur le dessus du pied.

A la fin du XIIIe siécle, apparurent les chaussures a
pointes démesurées.

Vous vous demanderez peut-étre si les cordonniers
fabricants ou vendeurs de chaussures entretenaient de
11 rivalité les uns envers les autres dans ces temps fort
reculés.

Si j'en erois les auteurs de 1'époque, ils n’avaient rien
a envier au concurrent, puisque d’apres le roi, les cor-
donniers n'avaient pas le droit d’apporter des inno-
vations dans leur métier.

Aux souliers pointus, succédérent des souliers dont
I'extrémité était large et arrondie. Sous le roi Louis
XI, apparurent des souliers allongé$ mais armés de
pointes de fer, d'un pied de long, ce qui permettait de
se passer de chaine pour maintenir la pointe en 1’air.

Sous Louis XII. les souliers de velours, a hauts ar-
rondis, devinrent a la mode.

Au XVe et au XVle siéele, on vit des souliers de cuir,
ayant des semelles de bois, & bouffettes, ornés de per-
les, de grains d'or et de touffes de rubans.

Les femmes avaient choisi pour leur usage, les mu-
les, mignonnes chaussures, soigneusement parfumées et
qui avaient I'avantage de faire ressortir la petitesse du
pied.

J’'imagine que c¢’est de cette époque que datent les
cors aux pieds.

Ce sont encore les femmes qui en sont responsables,
¢e qui peut en faire conclure plusieurs, surtout les
vieux garcons, que les femmes ont été pour les hom-
mes, des sujets d’ennui, depuis le paradis terrestre.

Sous Louis XIII, Louis XIV et Louis XVI, on vit
successivement les bottes molles, & ouvertures. évasées,
les bottes ornementées et les souliers de luxe en peaux
de chévre.

Sous 1’Empire, les femmes adoptérent de petits sou-
liers en maroquin ou en peaux de chévre de couleur
mordorée, retenus au pied par deux rubans qui se croi-
saient sur le dessus du pied.

Et peu A peu, messieurs, on en vint aux souliers mo-
dernes, & toute cette variété de formes si attrayantes.
qui font pamer d’admiration nos femmes et endiabler
leurs maris, & cette variété plus prosaique de la botte
sauvage et du soulier de ‘‘boeuf’’ canadien.

‘
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Laissez-moi vous dire quelques mots, messieurs, des
cerdonniers qui devinrent dans la suite des hommes eé-
[ehres,

Un ¢éerivain a méme dit que 'on pourrait faire tout
un pantheéon de cordonniers eélébres,

Apres les saints Crépin et Crépiniens, martyrisés sous
Fempereur Maximilien Hercule en 1'an 288 et en 1'hon-
neur desquels une éghise fut érigée a Soissons, Kran-
¢eovous comptez messieurs, parmi vos plus célébres
collegues, un pape, car 1'Histoire de I'Eglise nous rap-
porte que le pape Urbain IV qui régna pendant trois
a la tete de la chrétienté s'appelait Pantaléon et avait
et cordonnier a Troyes (France).

Linné, le grand savant francais, eréateur du systeme
qui porte son nom, avait d'abord ¢té apprenti cordon-
nier et dut latter longtemps contre la misére parce
quil avait quitté son métier pour suivre les cours de
Funiversité; pour vivre, il se mit a raccommoder les
chaussures des ¢tudiants ses camarades.

Jean-Baptiste Rousseau, le grand philosophe et ro-
mancier frangais ¢tait fils d'un cordonnier et commen-
¢a lui-méme son apprentissage comme cordonnier.

Giffard, un éerivain et journaliste anglais, éditeur du
London Quarterly Review, 1'une des plus grandes re-
vues anglaises fut un cordonnier, de méme que Fox, le
fondateur de la secte des Quakers.

Aux Etats-Unis, le grand Sherman, 1'un des prinei-
paux hommes d’'état de son temps, acquit pendant son
apprentissage une si solide instruction qu'il devint 1'u-
re des grandes personnalités de 1'époque.

Je pourrais, si je le voulais, prolonger la liste, mais
jo voulais tout simplement vous démontrer qu’il ne
serait pas inconséquent de votre part, de faire figurer
dans vos magasins, les portraits de ces célébrités qui
ont jeté un reflet si brillant sur votre profession.

Et maintenant, messieurs, vous me permettrez bien
d- tirer une conclusion pratique, de ce court entretien,
car il serait déplorable que vous partiez d’ici aprés
avoir perdu votre temps a m’écouter.

Depuis plus de trois cents ans, messieurs, nous vi-
vens, Canadiens-francais et anglais, cote a cote, et jus-
n'ici, nous avons fait bon ménage, malgré quelques pe-
tites frictions, comme il en arrive dans les meilleures
familles.

De plus en plus, je suis heureux comme vous tous, de
le constater, I’homme d’affaires canadien-francais assi-
mile peu a peu son caractére a celui de son concurrent
anglo-saxon, et c¢’est ce qui fait que nous avons édifié
en frés peu de temps de grandes fortunes. Et en nous
assimilant le sens pratique anglais, nous avons retenu
quelgues-unes des grandes qualités de nos ancétres
frencais: la bonne humeur, 'impétuosité et 1’ardeur au
travail, de sorte que nous avons tout ce qu’il faut pour
réussir en affaires et grandir en méme temps que faire
prospérer la race et le pays.

Messieurs, ne perdons pas de vue, que la confiance en
soi-méme et ’ambition légitime, sont deux des princi-
pales conditions de réussite dans la vie et surtout en af-
aires.

Cette vérité, je ne ’invente pas, car elle est éclatante
A nos yeux, puisque 1’Américain et 1’Anglais la con-
firment tous les jours.

Mais la confiance en soi-méme exclut 1’envie et la ja-
lousie, et cela va de soi.

Celui qui a confiance dans sa propre intelligence,
dans son sens des affaires, posséde en méme temps une
ambition légitime de faire une louable et loyale con-
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Le dernier perfectionnement du chauffage pour la

Machine Piqueuse Rapide Goodyear a point
barré pour Semelles Extérieures

MACHINE PIQUEUSE RAPIDE GOODYEAR A POINT BARRE POUR
SEMELLES EXTERIEURES. MODELE C. POUV OIR ELECTRIQUE.

Cette machine est du méme type que le modeéle régulier, sauf qu’elle est mu-
nie d'un systéme de chauffage électrique au lieu d’un générateur a vapeur.

Le courant pour mettre en marche peut étre mis ou 6té & volonté, et constitue
une méthode d’opération trés propre et trés facile pour le fonctionnement de
la Piqueuse.

Le pouv01r electnque est dans certains cas plus dispendieux que le générateur il
a Vvapeur, & gaz ou a pétrole, et est, en conséquence, recommandé seulement 13

ou le courant électrique est trés bon marché, ou lorsque la dépense n’est un
facteur que de peu d’importance. i
Cependant, dans certaines places, les compagmes électriques font des contrats

spéciaux pour le courant & un prix trés réduit quand il est mnploye pour fins
de chauffage, et dans ces cas, le cofit du chauffa.ge électrique est & peu preg le

méme que le chauffage au gaz.
United Shoe Machinery Company of Canada, Limited
MONTREAL
90 rue Adélaide Ouest 179 rue King Ouest 28 rue Demers P
TORONTO KITCHENER QUEBEC
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currence & son compétiteur, mais jamais 1'idée ne lui
vient de lui vouloir du tort.

Bien au contraire, & ’instar de 1’homme d’affaires
américain, il regardera celui qui gravit avec succeés 1'¢-
chelle sociale, et son ambition sera non point d’arréter
'ascension de son semblable, mais de 1'imiter et si pos-
sible, de faire mieux que lui.

Sans doute, 11 faut compter avee les revers qui quel-
quefois frappent ceux qui le méritent le moins, mais
pour peu que vous jetiez un regard autour de vous,
pour peu que vous étudiiez I'histoire, vous constaterez
que 'énergie, la volonté, la confiance en soi-méme ont
raison des plus grandes infortunes.

C’est un fait reconnu que le dénigrement a causé
plus de ruines que 1’éloge que I'on a pu faire d’un ad-
versaire ou d'un concurrent en affaires.

Mais je me demande si j’al bien raison de venir vous

mettre en garde contre ces défauts, puisque préeisé-
ment, votre association a pour but de vous protéger les
uns les autres, de vous entr’aider et de faire en sorte
que tous ceux qui y appartiennent deviennent des in-
dustriels prospeéres.
Votre association vous impose aussi d’autres devoirs. Si
vous vous associez amicalement dans le but de lutter
contre la concurrence déloyale des trusts ou l'insatiable
faim de certains producteurs, vous vous associez égale-
ment dans le but de protéger le public tout en vous
protégeant vous-memes.

Dans ce sens, j'ose croire que votre devoir consiste
a ne pas enfler injustement vos prix, a ne pas exploiter
vos clients en les trompant sur la valeur de telle ou tel-
le marchandise, et veuillez croire, que si je vous signale

en passant cc devoir, e'est que je suis convaineu que
tous les membres de cette association sont irréprocha-
bles sous ¢e rapport, car antrement, je me demande si
Jeurais osé ovenir affronter votre courroux et m'ex-
poser i un vote de eensure.

Je suis dopimion que les marchands réunis en asso-
clation devraient an moins convenir sur uniformité
des prix, ponr e plus grand bien du publie. Et quand
Jeoparle d'uniformité dans les prix, j'ajoute que cette
uriformité doit s"appliquer a la valeur de la marchan-
dse que vons offrez an elient.

Nous aurons bientot la saison des caoutchoues.

Jeosuis au nombre des milliers de gens qui vont re-
chercher les caoutehones qui durent le plus longtemps,
le caoutehoue musable gque 'on ne trouve jamais, mais
que  on recherche toujours, et vraiment nous, vos
cirents serions heureux d'apprendre que cet automne,
vos prixca tous seront uniformes, ainsi que la valeur de
votre marchandise.

Jooparle dei comme elient, mais je suis convaineu.
qu'étant elient comme moi du laitier, par exemple,
vous devez redouter Ie vendeur de lait qui vous offre
son produit denx sous meilleur marehé que son voisin
e vous devez le sonpeonner de vous fournir en eau du
Saint-Lanrent les denx sous de rebais dont il vous fait
cadean,

Et maintenant je conelus. Je vous ai peut-étre parlé
trop longtemps malgré que je me sois efforeé d’étre
court, mais je ne veux pas reprendre mon sicge avant
que davoir pris la liberté de vous féliciter sur Pinitia-
tinve dont vous faites preuve en vous réunissant, et en
invitant des ¢trangers 4 votre association, a venir for-

Si les langues de vos chaussures pouvaient parler, elles diraient:—
DONNEZ-NOUS DU

POLI A CHAUSSURES

NUGGET

I1 adoucit et préserve le cuir, donne un lujsa;nt brillant et durable et rend les chaussures imperméables.
N’est-ce pas 1a le poli que vous devriez vendre? Il vous procure un bon profit.

R. E. BOYD & CO., Montréal

I

THE NUGGET POLISH CO., LIMITED, - TORONTO

Section de ““La Chaussufe”



36 "1 LE PRIX COURANT, vendredi 26 juillet 1918 Vol. XXXI—No 30

/

La
(Clientele

Le succeés de James Robinson dans le domaine
de la Chaussure ne tient pas seulement i la
manutention et a la vente des chaussures; il
y a plus.

La Ligne Bostonian est compléte dans ses moin-
dres détails. Elle représente la quallte supréme

et nous a valu un large cercle d’amisetde clients
satisfaits.

Ecrivez-nous ou téléphones pour
derniéres informations

JAMES ROBINSON

MONTREAL

La Chaussure Bostonian, toujours en stock,
a votre service
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muler devant vous des opinions ou émettre des idées.

Des 1dées jaillit la lumiére, et de quelque coté qu’el-
les viennent, les idées ont toujours du bon en ce qu’elles
en font surgir des meilleures.

Je vous félicite, messieurs, parce qu’en vous réunis-
sant pour étudier et vous renseigner, vous donnez une
nouvelle preuve que le commerce n‘exclut pas 1'étude.

Vous prouvez que vous avez foi dans votre valeur
personnelle, dans 'avenir de votre race et vous n’avez
pas tort, car ‘‘si la population frangaise est encore la
" plus saine et peut-étre la plus vigoureuse au point de
“*vue physique, par l'intelligence, elle n’est certes pas
“inférieure & la population des autres pays non plus
‘‘qu’aux autres races qui peuplent le Canada.”

Et pour terminer par les paroles d'un de nos écono-
nustes canadiens-frangais, je dirai: ‘‘Nous, Canadiens-
‘“francais n’accomplirons nos destinées qu’a la condi-
““tion d’étre de toutes maniéres, les plus forts de notre
“*siecle. Nous n’arriverons jamais en nous plagant a
“la remorque des autres peuples, mais par un effort
‘“qui nous placera a la téte du progres du continent;
“‘par la résolution de mettre en honneur et en prati-
‘“que parmi les notres que cette science qui constate
‘“*et qui applique les lois générales déterminant 1’acti-

““vité et l’efficacité des efforts humains pour la pro-.

““duction et la jouissance des différents biens que la
‘“‘nature n’accorde pas spontanément et gratuitement a
“I’homme. Faisons cela et le reste nous sera accordé
‘‘par surcroit.

““L’effort ainsi compris nous donnera tout: la puis-
‘‘sance économique d’abord, qui est la base nécessaire
‘“de toute ocuvre nationale et civilisatrice, puis, 1'au-
‘“torité et l'influence de toutes nos classes.”

““Puis, & ’heure qui suivra notre victoire, en un de
‘‘ces moments si rares ou le peuple, sir désormais de
““I'avenir, jouira en paix du présent, du sein de la flo-
“raison des lettres, des sciences et des arts, surgira
“I’historien attendu pour immortaliser cette nouvelle
‘*étape de notre vie nationale.”’

Le conférencier termina par quelques considérations
sur la publicité qu’il faut donner aux réunions et a
l'issue de cette causerie, 1’assemblée lui vota & 1'unani-
té de chaleureuses félicitations.

Un escarpin uni mais riche en cuir
verni Opéra, empeigne longue,
bouts étroits, semelle bord dé-
passant épaisse, talon Louis XV
en bois, recouvert de celluloide
avec plaque d’alomium. . . . ..
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M. L. A. SURPRENANT, NOMME VOYAGEUR DE
LA METROPOLITAN SHOE CO.

(est avee plai-
SIF qUe Nous avons
appris la nomina-
tion de M. 1. A.
Surprenant. de la
Maison Daoust,
Lalonde & (e,
comme  voyageur
de la Metropoli-
tan Shoe Co., pour
le  distriet
(‘fantons  de
et de la
[a Metropolitan
Shoe (‘o. est une
succursale de la
Maison Daoust,
Lalonde & (e,
Nous adressons
toutes nos féliei-
tations au  nou-
veau titulaire de
ce poste, ¢’est une

A. Surprenant peut

des
1'Est
Beauce.

nomination au mérite dont M. 1.,
se montrer fier.

Sil'on jette un regard sur la carriére déja bien rem-
plie de M. I.. A. Surprenant, nous voyons en effet que,
bien qu'il ne soit agé que de 24 ans, il a été pendant
dix ans au serviee de la Maison Daoust, Lalonde & Cie,
square Vietoria, qu'il fit un apprentissage de 3 ans A
la tannerie, 1704 rue d’Iberville, et qu’il fut pendant
trois ans apprenti & la manufacture de chaussures,
square Vietoria, puis commis-vendenr. Voild plus qu'il
n'en faut pour faire un homme d’expérience, et les
marchands de I'Est et de la Beauce qui auront i faire
dorénavant avee M. .. A. Surprenant tireront certaine- .
ment profit de leurs relations avee une personne pour
qui la manufacture de la chausure n’a point de se-
cret.

Le nouveau voyageur de la Metropolitan Shoe Co.
partira prochainement en tournée d’affaires avee un
bel assortiment des meilleurs styles du printempset il
n- fait ancun doute qu’un bienveillant accueil 1’attend
partout.

-t

UN NOUVEAU PROCEDE D'IMPERMEABILISA-
TION DU CUIR

Le procédé de fabrieation d’une solution permettant
d’imperméabiliser le cuir, le papier. ete., nous est don-
né par notre confrére anglais ““The Motor’’. Te pro-
duit en question est obtenu par le mélange de 100 par-
ties ’huile de ricin avee 200 parties d’acétate d’amyl,
que 1’on agite ensuite dans 25 parties de chlorure de
soufre. On obtient ainsi une espéce de gelée qui dé-
gage des vapeurs d’acide chlorhydrique, mais si on le
conserve pendant quelques jours en un vase clos, il se
liquéfie. Si ’on neutralise 1’acide avee du carbonate
de barium et qu’on filtre. on obtient alors une solution
incolore qui. mélangée a de la benzine ou A de 1’alcool,
dissoudra suffisamment la nitro-cellulose pour former
un vernis pour cuir.
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Le Véritable Talon en “Caoutchouc Vif"

tissu solide est placée exactement de manidre & prévenir l'usure iné-
gale. Le dessin spécial du talon assure contre le glissement. Le
“P rless” adhere au pavage d’une facon similaire au vacuum clean-

l ES Talons ‘“‘Peerless” de Dunlop sont partout connus. La cheville en

er sur une vitrine. Il est fait en toutes grandeurs, et dans les couleurs

uivantes: Noir, Blanc et Tan.

Po t l demi talons Peerless t les Semelles “Acme”, ou les Talons
“Acme” et Semelles “ “Acme.”

Dunlop Tire & Rubber Goods Co., Limited | /

291-3-5 rue Craig Ouest, MONTREAL
Succursales dans les principales villes.

bcction de ‘“La Chaussure
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LA PEAU DE COULEUR

La fabrication de la petite peau restant seule déga-
gée de toute restriction ,il était naturel que la fabrique
de la chaussure et la cordonnerie aient recours a cette
matiére premiére pour la production d’une chaussure
dont la vente reste également libre.

Elle se préte en outre & la création de modéles ¢lé-
gants et comme la mode, méme dans les périodes les
plus eritiques, ne perd jamais ses droits, la clientéle fcé-
minine a fait un accueil d’autant meilleur & la chaussu-
re de fantaisie que cette chaussure est la seule a 1'heu-
re actuelle qui puisse se préter a des variations élégan-
tes.

Grace & la collaboration heureuse du fabricant mé-
gissier et du chausseur, que celui-ci appartienne a la
grande fabrique ou a la cordonnerie de luxe, de tres
élégants modeles sont maintenant offerts a la clientcle
féminine.

Si le prix initial de la chaussure de couleur peut dans
une certaine mesure dépasser celui de la bottine a ti-
ge de drap, la résistance, la durée d’usage ct les fa-
cilités d’entretien compensent trés largement la dé-
pense de 1’acheteur.

La femme élégante a donec malgré les difficultés si

grandes de notre industrie un moyen de satisfaire ses

besoins d’harmonie et de gout, d’autant plus qu’elle
peut trouver, dans la gamme si heurcuse des nuances
obtenues par nos fabricants, tous les éléments d’une
association discréte entre la tige de sa chaussure et
’ensemble de sa toilette.

A T'heure actuelle les couleurs offertes & la fabrique
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de chaussure vont du champagne A 'acajou en passant
par I'orange, 'ivoire, le bleu-marine, le havane, le téte
de negre, Porange, le gris-argent, ete.

[1 semble dés maintenant que ce soit particuliérement
sur le havane Porange, et acajou que se porte le
choix de la confection, toutefois il importe de ne pas
oublier qu'il est tonjours loisible ainsi que nous le di-
sons plus haut, dassortir d'une facon aussi complete
que possible Ta bottine i la robe.

On voit done quel vaste champ reste malgré tout ou-
vert ala fantaisie pour Pindustrie de la chaussure et
combien est précieuse une collaboration avertie entre
le productenr de Ta maticre premicre et son employeur.

Des représentants  de  industrie  canadienne  des
chanssures, réunis & Montréal, ont déeidé de former un
comite special pour conférer avee le gouvernement du
Dominion sur toutes les matieres relatives a 'industrie.
Les délégnés se montrent opposés 4 ce qu'un embargo
soit placé sur les chaussures venant des Etats-Unis, a
moins que la chose ne soit reconnue absolument néces-
saire pour raisons de guerre.  Pour que l'industrie de
la chaussure puisse aceorder un concours efficace aux
nécessités de auerre, il fut déeidé de eréer un conseil
des manufacturiers de chaussures.

La manufacture de chaussures de L. Beaubien, de

’ ’ ’ L . 4 .
Québee, a été détruite par le feu.  Elle sera reconstrui-
te bientot,

I1 est question que la Gutta Perecha & Rubber, Limi-
ted. érice une nonvelle manufacture, rue O’Hara, a
Toronto.

Les Chaussures Marque Y AMASK A

Représentent la qualité hors pair dans la
Manufacture de la Chaussure courante.

Lorsque la qualité d’une ligne est tellement unifor-
me et si bien reconnue que les marchandises enregis-
trent un record tel que celui des Chaussures Coté, c¢’est
qu'il y a certainement des possibilités de vente qui
s’attachent a cette marque et qui ne peuvent étre dé-
passées par dautres valeurs connues.

Il y a assurance que ces chaussures se vendent rapide-
ment parmi la majorité de vos clients — parmi ceux
que dirige un jugement sir dans la valeur et le bon
golit du style.

Commandez-en a votre marchand en gros—Prenez en
stock la ligne compléte pour

Hommes,
Jeunes. Filles et Enfants.

La Compagnie J. A& M. Coté

ST-HYACINTHE (Qué.)

Femmes, Adultes, Garcons,

F o r

Section de ‘“La Chaussure’’
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JUGEMENTS EN COUR SUPE-
RIEURE
St. Lawrence Brewery, Ltd., v. Geo.
Brownrigg, Montréal, $150.

Chas. Weedy v. Médard Boucher,
Montréal, $100.

Trefflé Bastien v. Marie Tremblay,
Montréal, $140.

Mme M. L. Bernard v. W. Miller,

Montréal, $210.

J. Chartrand v. J. R. Rocheleau, Mont-
réal, $160.

J. H. Wilson v. I
Montréal, $148.

Holden Co., Ltd. v. H. . Hicks, et M.
Hicks & Co., Montréal, $750.

Adélard Parent,

Pelletier, I.. & B. v. Joseph Sauvé,
Montréal, $165.
Geo. R. Lighthall v. Jos. Coppold,

Montréal, $126.

V. k. Mitchell v. J. Cohen, Montréal,
$170.

J. Geo. Piché v. Albert Grignon, Mont-
réal, $260.

Yvonne Meunier v. Philorum Massie,
Montréal, 1re classe.

J. A . Daoust v. Z. Leduc, Ile Perrot,
$2217.

JUGEMENTS EN COUR DE CIR-
CUIT

Saurette & Fils v. E. Crevrier, $23.

Corporation de la Ville Saint-Laurent
v. W. J. Perks, $19.

Corporation ville Saint-Laurent, v. J.
S. Thorpe, $26.

Com. Boarding & Supply
Parker, $10.

I.. C. Pelletier et al v. A. II. Paradis,
$92.

J. W. P. Mitchell v. J. P. Tanguay, $25.

W. Pellerin v. Ludger Lebeau, $76.

J. St-Amand v. W. Brodeur, $31.

J. Pepin v. J. Desautels, $35.

Geo. May & Sons v. Urgel Quesnel, $48.

Jos. Strachan Ltd v. R. Sanders, $11.

E. E. Wallace v. Amable Robert, $13.

J. Fredman v. Peter Andriopoulo, $43.

P. M. Beaudoin v. M. Roberge, $27.

P. M. Beaudoin v. Jos. Prevost, $35.

P. M. Beaudoin v. Nap. Gagice, $31.

P

P

Co. v. H.

. M. Beaudoin v. Jos. Therrien, $12.
. Charron v. Jos. St-Amour, $27.
M. Laporte v. C. L. Alluisi, $14.
J. G. Glannan v. L. Morris, $63.
W. Laframboise v. J. Richer, $89.
D. Blumer et al v. A. Charbonneau &
Cie, $43. :
E. J. Leblanc v. L. J. Labrosse, $67.
Duckett & Dufresne v. W. Caron, $37.
Mme R. Meehan v. Mme J. Nex & vir,
$44.

ABANDON JUDICIAIRE

—
Par Samuel A. Levitt, John Isaac
(People's Furnishing House, Mont-

. réal, S. B. Avner, gardien provisoire.
“Par Hector

Léonard, Montréal, Jos.
Léonard, créditeur.

Par F. X. Simard, de Saint-Damase,
Thériault et Gagnon, Québec, gar-

diens provisoires.

AVIS DE DIVIDENDE

Par Mitchell Realty Co., Ltd., un pre-
mier et dernier dividende, payable le
5e jour d’'aoQt, par Gordon W. Scott,
liquidateur.

Par Joséphine Leblanc Lamothe, Mont-
réal, un premier et dernier dividende,
payable le 3e jour d’aoQt par Benoit
de Grosbois, curateurs.
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VENTES PAR HUISSIER

M. L.. H. & Co., J. S. Bunner, 20 juillet
Racine.
J. A. Budyk, W. Mintz, 27 juillet, 10 a.

10 a.m., 65302

Saint-Antoine,

m., 785 Saint-Laurent, Desroches.
J. R. Larividre, J. D. Fournier, 30 juil-

let, 1 p.m., 1991 Saint-Laurent, Beau-

champ.
F. A. Ward, E.
11 a.m., 581 Cartier, Normandin.

A. Berger, Rod. Carbos alias Gallé, 29
Ville,

juillet, 10 a.m.,
Desroches.

227 Hotel de

A. Martin, J. A. Chagnon, 26 juillet, 10

a.m., T4c Champagneur, Desmarais.
Thomas Duggan, S. P. Howard, 29 juil-
let, bureau du shérif, Pauzé.

A. Rosenberg, J. Kearns, 30 juillet, 10

am. 1463 Cadieux, Dionne.

S. Holler, Mme F. R. Loiseau, 3 aoqQt,
10 am., 5148 Notre-Dame Ouest,
Dionne.

Bouachard, 21 juillet,
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N. Goldman, J. E. Chanon, 6 aoQt, 10 a.
m., 882 Craig Est, Dionne.

COMPAGNIES PROVINCIALES

Quebec Drugs and Chemical Co., Ltd.,
Montréal, $10,000.

Polish Cooperative Co., Ltd., Montréal,
$20,000.

John Stetson, Ltd., Montréal, $20,000.

Compagnie d'Ouvrages Artistiques en
Cuivre, Ltée, Montréal, $49,000.

Rosemount Wood & Coal Ltd., Mont-
réal, $20,000.

Can. Amusements Co., Montréal, $500,-
000.

Bourbeau Baril Lumber Corporation, &
Makamik, $20,000.

L'Association des Chevaliers de Hull,
a Hull, $20,000.
Children’s Footwear

$35,000.

Ltd., Montréal,

1’usage le plus dur.

Parlez a vos clients de la
qualité Craftsman

2= U PONT D
RIKO!

Fabrikoid est le matériel idéal pour 1’ameublement.
tout d’abord d’apparence magnifique — imitant 1’effet du
cuir de la meilleure qualité et le plus coliteux. A 1’encontre
des ‘‘retailles de cuir’’ il ne se fendille ni ne s’effiloche, ni
ne se déchire — bien au contraire, il est solide et résiste a
Il est aussi intachable et sanitaire.

Ainsi done spéeifiez que 1’ameublement que vous commandez
soit recouvert de Fabrikoid et vous pourrez de la sorte as-
surer & vos clients qu’il vous donnera un service durable
magnifique et une entiére satisfaction.

C’est avee le plus grand plaisir que nous vous adresserons
des échantillons de Fabrikoid, qualité Craftsman, vous mon-
trant une vaste série de finis et de nuances.

ECRIVEZ-NOUS AUJORD’HUI

DUPONT FABRIKOID COMPANY
Manufacture et Salles de Vente: NEW TORONTO (Ont.) Ii

11 est

@E

-
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Meubles Victoriaville

Le meuble de qualité n’est pas nécessairement un
meuble d’un prix élevé, encore qu’ilendonne I'im-
pression générale.

Nous ne manufacturons pas spécialement des meu-
bles d’un prix élevé, mais nous placons de la qua-
lité dans chaque meuble que nous fabriquons.

Ci-dessus notre nouvel Ameublement de salle. a Manger

No. 60%. Le dessin en est trés attrayant et attire I'atten-

tion. Cet ameublement est manufacturé en .surface

chéne fumé, ainsi qu’'en fini surface chéne régulier. Le r
prix en est trés bon marché pour son meérite et nous nous
ferons un plaisir de vous le donner sur demande.

ECRIVEZ-NOUS POUR RECEVOIR NOTRE NOU-
VEAU CATALOGUE QUI VIENT D’ETRE ACHEVE

THE VICTORIAVILLE FURNITURE COMPANY

VICTORIAVILLE (QUEBEC)
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Nous tenons le stock le plus important et ;
le mieux assorti du Canada en fait de Nou-
veautes, et comprenant Lainages, Etoffes,
pour vétements, Serges, Sealettes, etc.

Nos amis savent combien cela leur a été
avantageux dans le passeé.

ces amis, et a ceux auxquels nous
n’avons pas encore eu le plaisir de vendre,
nous disons:—Les prix sont encore en hausse
et il en sera ainsi pendant une période illimi-
tée. Le plus sérieux facteur est la grande
rareté. Nous vous invitons en conséquence,
a visiter nos magasins et a faire votre choix
d’automne, parmi le stock le plus considéra-
ble et le plus varié qu’il y ait sous le Drapeau
Britannique—et marqué i des prix qui méme '
il y a un an eussent été considérés comme
attrayants. F

Voyez notre dernier Tissu pour V étements-
“Velour Pile”’ - dans touteslesnuancesa lamode. I

Greenshields Limited

17 Square Victoria . : Montréal
“TOUT CE QUI SE FAIT EN NOUVEAUTES’’

Section Tissus et Nouveautés.
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LES DONNEES DE LA MODE

Le bon et le mauvais gofit. — L’abus des tissus & car-
reaux. — Le jersey de teintes vives. — Les fantai-
sies du sweater. — Le tusdor et la toile d‘avion. —
La grande vogue du voile de coton. — Les galons
tricotés brodés et piqués. — Les broderies de plu-
me et les broderies de jais. — Le chapeau souple
et le ruban.

Le goiit n’est certes pas ce qui manque A nos coutu-
riers et nos modistes; ’esprit et le sens de 'actualité
non plus ,et cette saison ou la vie était plus difficile, ils
ils nous ont eréé une mode simple bien adaptée aux cir-
constances et reflétant 1’état d’esprit actuel. Pourtant,
dans la rue, I'on est souvent désagréablement choqué
par de ficheuses interprétations de la mode. Certes, il
v a des femmes qui s’habillent d’une facon exquise ct
chez lesquelles, sous un aspect d’une extréme simplici-
té, pas un détail n’est négligé; mais ces femmes-la, on
ne les voit guére dans la foule, méme bien des gens les
croisent sans les remarquer tant leur élégance est dis-
créte. Hélas! pour une femme chie, on en voit dix
chez lesquelles la toilette est un chef-d’oeuvre de mau-
vais gout. Les chaussures sont laides, a talons trop
hauts, a bouts trop courts, avee une bouffette de ruban
ou une boucle trop volumineuse pour accompagner une
toilette de rue. La taille est trop haute et souligne ma-
ladroitement la poitrine. Les jupes sont trop courtes
si la femme n’a plus vingt ans, si elle a les jambes cour-
tes, ce qui est la généralité et si elle a un soupcon de
hanches. La coiffure avee des touffes de cheveux sur
les joues ne continuant pas le moins du monde les ban-
deaux, manque de distinction. Le fard n’est plus une
légére retouche & la nature, mais un véritable camou-
flage et ne semble pas destiné & la ville mais a la scéne.
Vrais moutons de Panurge, quantité de femmes se coif-
fent avec le méme chapeau, s’habillent avec le méme
tissu et choisissent la méme forme quel que soit leur
age et leur type parce que... c’est la mode. En a-t-on
vu de ces grands damiers employés en garniture! Les
premiers vétements de ce genre que nous avons signa-
1é I’année derniére séduisaient par leur originalité
nouvelle ; pour le sport ou la promenade matinale ils
avaient un chic parfait. Le jour ou des centaines de
femmes ont arboré les cols a carreaux de toute gran-
deur, ce fut affreux et & dégouter de ce tissu pour le
restant de la vie toutes celles qui sont un peu raffi-
nées.

Jamais on ne eriera trop halte-la! a celles qui dans
L mode prennent ee qu'il ne faut pas et choisissent le
détail qui suffit & rendre commune n'importe quelle
toilette.

Pour les jours de pluie on continue a porter des tail-
leurs sombres noir rayé blane ou marine, mais quand
le soleil rit, la petite robe triomphe. On voit beau-
coup moins de jersey sauf pour la mer et la campagne,
alors on choisit volontiers les tons chauds, le jaune ca-
nari, le bleu vierge, le vert acide et le rouge incendie.
On fait avee ce jersey de jolies robes sans autre garni-
ture que de grosses ganses et surtout on fait des vestes
de toutes les formes destinées a remplacer le sweater,
soit qu'on les porte avee une robe assortie, soit qu’on
les porte avee une jupe blanche.

(‘es vestes sont en tricot, en duvetine, en djersador
o en djersella, et méme en peau de daim. Certains
todeles en daim, teinte suede imprimé et doublé d’un
tussor d'un joli ton fraise est trés chie sur une jupe de
dialga blane eraie.  Le tussor est fort employé cette
saison, on en aime l'aspect un peu rustique. La toile
d"avion fait d’agréables robes estivales, ce sont parait-
il les picees dont le tissage a quelques défauts et qu’on
ne peut emplover pour nos avions qui sont utilisés par
v couture.  L'irrégularité du tissu contribue au chic
de ces robes... trés guerre.  Le foulard, le erépe Geor-
aette, les voiles de soie ou de laine font aussi de char-
mantes robes légéres, mais tout le succés va rester cet-
te saison au voile de coton dont vraiment les fabricants
ont fait des variétés imprévues. Les grands carreaux
du voile madras et les énormes pois du voile soleil sont
vraiment les dessins les plus nouveaux et les plus re-
cherehés, sur un fond un peu vif, bleu glacé de blane
par une disposition du tissage, et sur fond d’un joli
jaune ambré, I'effet est particuliérement heureux. Sur
les voiles unis les grosses piqiires dessinent des rayures,
des quadrillages et forment des galons qui soulignent
I'encolure, 1'ouverture du corsage et le bas des man-
ches.  (‘elles-ci sont d’une fantaisie de forme amusan-
tc: les épaules restent tombantes, mais elles ont certai-
ne tendance & s'élargir du bas, surtout dans les étoffes
souples elles sont vagues ou retenues par un poignet ou
un bracelet du méme tissu. Quelques robes ont des cols
montants, mais il y en a beaucoup plus encore et fort
heureusement en cette saison chaude dont 1‘encolure
cst dégagée. Parfois, un large galon tricoté, un ruban
ou une courte écharpe en méme tissu que la robe per-

Section Tissus et Nouveautés
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mettent de rendre cette robe i volonté montante ou dé-
cclletée.

La robe drapée n'a rencontré gqu'un enthousiasme
modéré; on reste fidele a la ligne droite. Sur les jupes,
assez etroites dans certaines maisons, moins rétrécies
dans d'autres, les tunigques continuent a mettre un
agréable flottement.  Alors que jusqu'da présent ces au-
niques s'ouvraient devant sur un tablier, cette saison
elles s’arrétent volontiers de chaque eoté du dos et le
découvrent complétement, La broderie vient donner
dv poids aux tissus souples et aceentue la ligne plom-
hante des robes; sur les ¢toftfes de couleur les petites
plumes brillantes se mélangent a la soie, sur le noir ou
le blane les fines perles de jais courent en arabesques
]1";“'(\‘1‘4'.\’.

A la campagne, les robes blanches sont fort nombreu-
ses. On en voit beaucoup, non pas en jersey fin, mais
en gros tricot & la main ou en bleu en djersella, ce gros
tricot au mdétier qui ressemble au tricot aux aiguilles.
Le méme jersey est quelquefois employé comme garni-
ture sur les robes blanches, et une écharpe faisant a la
fois col et ceinture, si on 1a choisit d’une teinte vive,
reléve d’une note vibrante une robe blanche en tussor
ou en 'un de ces tissus mohairs souples genre alpaga.

On nous avait dit au commencement de la saison que
la vogue de la robe-chemise était terminée et pourtant
¢’est encore ce que 'on voit le plus; la ceinture en va-
ric beaucoup 'aspect sans en changer notablement la
coupe. Rarement une mode a pu s’adapter aussi bien
que la robe-chemise a tous les genres de robe: robe de
tricot ray¢ pour le matin, robe de pongée pour l’a-
pres-midi, robe de satin souple pour le diner ou bien
robe de cerépe brodé et de soie peinte pour l’intérieur,
toutes 'inspirent de la méme forme et laissent & la tail-
le la méme souplesse et la méme impréeision.

Sous ces robes, la combinaison de tulle, de crépe de
(‘hine, de voile, de satin ou de linon remplace tous les
dessous compliqués.  Le corset est de plus en plus dé-
gagé, la chemise de plus en plus courte et le tout de
moins en moins ‘‘lingerie’’ au sens ou l’entendaient
nos meres. Non pas que nous ne restions fidéles au gott
du beau linge, des belles batistes voilées et travaillées,
des linons frais et légers, mais les tissus de fil sont in-
trouvables, les repassages longs et compliqués usent
trop de charbon et ¢'est ce qui explique la vogue de la
“lingerie’’ de soie qu'un coup de fer hatif remet en
état.

Vol. XXXI—No 30

La mode est capricicuse et ne répond pas toujours
aux désirs de ceux qui la eréent; e’est ainsi que les mo-
distes qui avaient déeidé que 'on garnirait les chapeaux
de roses et d'oeillets avaient compté sans le gout de
leurs clientes, lesquelles préférent aux capelines fleu-
ries le petit chapean de paille angora, de soie piqué
ou de ruban sans garniture.

Deés le mois de mai on a commencé a avoir des cha-
peaux de feutre blance. Le blane est du reste treés en
faveur, on le retrouve en passepoils sur de nombreuses
robes et méme il s’apercoit en liserés et en transparents
aux souliers; ceci est une fantaisie nouvelle qu’il fau-
dra n’adopter qu’avee diserétion.

Avee le tailleur de voyage ou la tenue de sport ou de
campagne le petit chapeau triomphe. Les bagages
foreément réduits ont consaeré la vogue du chapeau
souple qui se case facilement dans une malle. Lie ruban
est & peu pres la seule garniture employée et il I'est de
telle facon que souvent il n’est plus une garniture, mais
fait tout le chapeau. La matiére, dans un chapeau
simple comme ils le sont, a besoin, pour n’étre point ba-
nale, d’étre travaillée et le ruban se préte & mille fan-
taisies. Large ou étroit il se tresse, se coulisse, se bro-
de et change d’aspect suivant l’emploi qu’on en- fait.
De paille il n'en est plus question, on utilise tous les
matériaux, sauf 1’habituelle paille anglaise ou le picot
d'Ttalie: la soie et 1'organdi pour les capelines habil-
lées; le tricot, la toile cirée, la laine, la peau, pour les
chapeaux d'usage courant et le ruban pour les uns et
les autres. Les voiles sont une des nouveautés de la
saison, non pas qu'ils puissent étre d'un usage trés gé.
néral. certaines modes sont faites pour étre vues dans
certains cadres. Quand on ne peut pas réaliser un en-
semble impeccable dans le genre trés élégant, il est des
fantaisies qu'il ne faut pas risquer, parce que d’aborda
souvent elles déséquilibrent vite un budget de toilette
modeste, et qu’aussi |'élégance vraie est faite d’une
harmonie ou rien ne se choque. Dans le genre simple
dont la guerre nous a fait sentir tout le charme, il y a
des femmes parfaitement habillées: c’est sur celles-la
qu'il faut prendre modéle.

Les conditions du commerce sont trés difficiles au-
jourd’hui, car chacun dépend de la main-d'oeuvre, et il
semble qu’il soit difficile d’obtenir ce vous voulez et
quand vous le voulez; aussi il ne faut pas eritiquer trop
sévérement peut-étre.

ficile.

supréme.

R TN
e
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UNSHRINKABLE

UNDERWEAR FOR MEN

St. Georae “Wonlnay”

Le Sous-Vétement qui répond A toutes les exigences du client le plus dif-
La surface intérieure du tissu est ‘‘duvetée’’ par notre procédé
spécial, de sorte que chaque vétement a la douceur de la soie — et la
chaleur et la durée de la laine pure.
cherchée par les hommes qui désirent un sous-vétement d’un confort

L’étiquette ‘‘St-George’’ est re-

The SCHOFIELD WOOLEN COMPANY, Limited

OSHAWA (ONTARIO)

Section Tissus et Nouveautés.
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Notre Stock de Marchandises
Séches pour ' Automne est
Maintenant dans sameil-
leure condition.

L’homme prévoyant n'hésitera pas plus long-
temps a effectuer sesachats pour’automne dans
leurs moindres détails.

Venez nous voir pendant lasaisonde calme, vous
vous mettrez ainsi au courant des derniéres
nouveautés du commerce de marchandises sé-
ches, et saisirez I'opportunité de vous approvi-
sionner dans toutes les lignes pour votre com-
merce d’automne.

Nous nous faisons un point d'honneur de tenir
notre stock un des mieux assortis du Canada.

John M. Garland, Son
& Co., Limited

B Ottawa - Canada

Marchandises Séches,
en Gros.

%%%%%%%%%%%%%%ﬁ%%%%%%%%%%%%
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RAPPORTS DU MARCHE DES NOUVEAUTES

Les prix de la toile ne sont pas cotés

Les stocks en mains pour livraison immédiate, en
fait de toile, ne sont pas bien importants et les assor-
timents sont généralement dégarnis.  Telles sont les
conditions qui existent aujourd’hui, parmi la plupart
des jobhers,

Dans certains cas, les lignes ont été discontinuées du
fait de 1'incertitude de "approvisionnement. Les prix
ne sont pas cotés et les commandes remises aux usines
sont sujettes & de nouvelles cotations. Le lin ainsi que
les métiers a tisser sont sous le controle du gouverne-
ment et il n'est octroyé que des quantités limitées. Les
prix réeents ont ¢té fermes et la possibilité d'une bais-
se n'est pas probable puisque les prévisions de la réeol-
te de eoton ne laissent pas entrevoir une surproduction
suffisante pour affecter les marchés.

La soie en hausge

Les jobbers de soie manufacturée peuvent placer
leurs commandes aux prix courants du marché pour li-
vraisons aux mois d'octobhre, de novembre et de décem-
bre seulement. Aprés ce temps, commencant au ler
janvier 1919, le prix courant de la production détermi-
nera les prix et les marchandises seront facturées en
conséquence, & la date de l'envoi.

On estime que cela provoquera une augmentation de
25 & 30 pour 100 sur les prix actuels,

En France, les manufacturiers de crépe de Chine et
erépe Georgette sont plaeés sous les restrietions du

vendredi 26 juillet
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gouvernement, en ce sens qu'il leur est défendu d'em-
ployer aucune substance métallique. comme la chose
¢tait courante, dans le fini de ces produits.

On s’attend & ce que le gouvernement des Etats-Unis
mette en vigueur éventuellement des restrietions simi-
lairs en vue de conserver le métal. 11 a déja été de-
mandé aux manufacturiers de réduire les proportions
emplovées.  Les soies rayées forment le fond de la de-
mande de la saison et les jobhers commencent a entrer
leurs commandes d’automne.

Lies soies un-ton et les rayures de méme toile promet-
tent de bien se vendre. Les nuances fonedées sont pré-
férées.

[Tne baisse des prix de la soie. due au fléchissement*
du marché de la soie brute. n’est enére probable. Toute
baisse de la matiére premidre serait sans aueun doute.
absorhée par les rapides augmentations des salaires et
des conts de produetion.

Les boutons

Les rapports de New York indiquent une rareté de
boutons. Te chef d‘une grosse compagnie de hountons
disait réecemment que Vimportation de 12.000 tonnes
A”ivoire végétal de 1’Amérique dn Sud n’améliorerait
enére la situation présente. car 10.000 tonnes seront
consacrées aux besoins de ’armée. et on n’attend pas
de aros envois additionnels avant lonatemps. UTne autre
maison de New York a avisé ses elients que les nrix sur
les houtons en perle noire avaient haussé de 30 pour
100. du fait de I’angmentation de 50 & 80 pour 100 dans
le conit des éeailles  T.e bouton d’étoffe est lareement

[k

,«jp
SYSTEMS

LES SYSTEMES DE

L AT A R e
SPECIALTY

CLASSEMENT

Guardiens des Archives de la Ville

Le fait que I'Equipement de classeurs cn:acn:r m"'l:OtficcvSpccmny” a été choisi pour
équiper le Département des Archives du*Bureau®d’Enregistrement de Toronto, dont
c1-dessous une vue. est un tribut significatif de la confiance piacée dans son habilité a
protéper tes milliers de documents importants qui constituent les archives municipales
de la ville de Toronto.

La meme qualité de produit---I'esprit de
service identique quiont caractérisé 'équi-
pement de cette institution, vous sont
otterts, que vos besoins consistent en un
simple Classeur de Cartes ou en un équr
pement complet de Bureau.

Nous nous ferons un plasir d'envoyer au1

commercants et hommes d'affaires notre e
Catalogue d'Equipement de Classcurs en -
Bois ou én Acier. Ecrivez-nous aujour- J

d'hui A ce sujet.

THE OFFICE SPECIALTY MFG. CO., LIMITED
Bareau:---81 rue St.-Pierre, Montréal

3 el | ) ST |
g AL = |
[ et o | L 'y,

CASE CASE i
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AU COMMERCE JUILLET 1918

AVIS
NOS CLIENTS

Marchandises Seches Générales
Fournitures pour Hommes

et

Fournitures de Maison

Les envois d’automne arrivent i présent journellement.

Les commandes qui nous ont déja été remises seront exécutées au
fur et & mesure de 1'arrivage des marchandises, et le restant des
marchandises 8'il y en a, sera vendu sans essayer de faire de sur-
profit.

Certaines sont déja introuvables sur le marché, d'autres suivront,
et celles qu’on pourra obtenir le seront a une augmentatlon consi-
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AL dérable de prix. Nous suggérons donc & ceux qui ne nous ont pas

5;‘; encore donné leurs COMMANDES D'AUTOMNE de le faire de sui-

A te soit en VISITANT nos magasins, soit en ORDONNANT PAR

>}(’< i LETTRE.

2 La plupart de nos voyageurs sont & present en vacances d'été, et
avant aqu'ils aient 1’avantage de vous voir, notre stock, selon toute

7, probabilité, se trouvera grandement réduit et les prix des manufac-

G turiers pour renouvellement de commande seront sans aucun doute

>,\',< augmentés.

pAs

““Commander en temps c’est économiser de I’argent’’

John Macdonald & Company, Limited
TORONTO
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Nous sommes préts pour
I’ Automne avec un Assorti-
ment des Lignes demandées
dans le Commerce des
Nouveautés

Nous sommes préts a répondre ample-
ment 2 tous les besoins d’Automne et
d’Hiver en fait de styles et tissus de-
mandés.

Nos voyageurs parcourent votre territoire entié-
rement et systématiquement, et il sera porté une
attention immédiate au moindre désir manifeste
de votre part d’entrer enrapport avec le SERVICE
RACINE.

Ecrivez, télégraphiez, téléphonez ou venez pour
voir les échantillons de notre ligne d’automne qui

ne peut manquer de vous plaire de toutes manie-
res.

TOUT CE QUI SE FAIT EN NOUVEAUTES
SPECIALITES EN FOURNITURES POUR HOMMES

ALPHONSE RACINE, LIMITEE

60-80 RUE. SAINT-PAUL OUEST, MONTREAL

Section Tissus et Nouveautés.
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employé du fait des prix élevés de 'ivoire, de 1'os et de
la perle.

Augmentation de la tonte canadienne

La tonte canadienne arvive de tous les points, avee
premiére option de quinze jours, qui sera ¢tendue aux
acheteurs, pour consommation domestique.  Les prix
seront déterminés par ceux prévalant sur le marehé de
Boston. A I'expiration des quinze jours, toute balance
laissée non consommee sera vendue pour 'exportation
a des prix probablement plus ¢levés, puisque les mar-
chands ont alors le privilége de demander le prix
quils considérent justifiable.

Les marchands a commission sont tentés de eroire
que la plus grande proportion de la tonte sera retenue
pour les métiers a tisser canadiens.,

Trente millions de livres approximativement repre-
sentent la tonte ordinaire.  Du fait des prix actuels du
marché, les producteurs de laine ont augmenté leur
production, qui montrera vraisemblablement un sur-
plus d'un million de livres sur 'an dernier.

Il a ¢té de coutume, ces anndées  passcées, d'exporter
environt les deux-tiers de la production totale, soit 20.-
000,000 de livres, mais dans les conditions présentes,
les possibilités pour les fournitures australiennes ne
sont pas si promettantes et les consonunateurs feront
bien de s’approvisionner tandis qu'ils en ont 'oppor-
tunité.

Un récent achat de 5.000 balles de laine de la Nou-
velle-Zélande est déja arrivé et on attend 11,000 balles
pour le milien d aout.

vendredi 26 juillet 1918 49

Le coton

Le mois de ‘illill fut meertam pour le coton, du fait
de Paction préhmimaiee des Etats Unis, pour stabiliser
les prixc Lopimton géncérale exprimeée dans les cereles
manufacturiers est quiil serait véritablement illégitime
pour le convernement de fixer Tes prix des marcehandi
ses et de ne pas toneher & Laomaticre premicere. Mais
mene sur cette base, on ne S‘entend guere sur ee qui
serant un prixo leeitime a0 fixer sur les middhines up-
Find cotton. Les opinions varient de 20¢ 4 30¢ la hi-
viee, On s"attend G ee que les cotons aussi tombent en
lene avee les autres [\l'm]llll\ a ])l‘l"\q'lll sous le controle
drronvernement. On estime qua présent, la moitic des
MEtiers 0 tisser amdéricains sont engacés pour les tra-
vaux du gouvernement, dont un ordre seul, comprend
SHO00.000 de verees de coton denim khaki,

Les capelines de tissu et de tricot ont remplace les
canotiers de paille. La plupart des chapeaux restent
souples et vardent un aspeet sportif,

Les patlles angora, les tresses de Lame fourrure et les
feutres elairs sont remplacés pour de nombreux eha
peanx de sport on de campagne. Rien nlest plus agréa-
hle quiun chapean Teger et plus sevant quun chapeau
transparent quand brille un bean soleil. Pour accom-
pagner une robe clre, Te béret dont le dessus est en
totle cirée noire et e dessous fait d'un large ruban de
forlle rose béwonia nouc en arviere, est une coiffure
nouvelle et sevante,

L] L L ]
PPonr daccompagner les robes de lin;_wriu-. le sae (](,‘

perles est fort ¢légant,

Bonnes
Ventes

En combinaisons ou
en deux morceaux

KINGSTON HOSIERY CO.,

LA MANUFACTURE DU

SOUS-VETEMENT IMPERIAL

Le Sous-Vétement qui ralie toutes les opinions et qui s'attire toutes les appro-
bations, est le Sous-Vétement IMPERIAL. _

11 plait A tous, méme aux plus difficiles. Et les raisons de cette popularité peu-
vent ge résumer dans les cinq caractéristiques suivantes:

D B -

pr—— " et
T TR

T v — a2
3 ‘?ﬂfm e .E.’:p‘g/

Fondée en 1880

Les épaules 2 couture rabattue.
La collerette confortable s'ajus-

tant étroitement. Bons
LLe pont ‘::jua;é. . A
La f e ajustée.
I,:- ::::rrfcheuen et chevilles amé- PrOflts
liorées, en tricot.
Prenez en Stock dés maintenant le
sous-vétement ‘‘IMPERIAL"”

- - Kingston (Ontario)

Section Tissus et Nouveautés.



LE PRIX COURANT, vendredi 26 juillet 1918 Vol. XXXI—No 30

Nous offrons pour livraison immédiate de
tres belles qualités de bas coton noir unis a
des prix trés avantageux. Les prix pour le
printemps prochain seront beaucoup plus éle-

Vés.

Nous avons encore, en mains, un joli as-

sortiment de costumes de bain pour dames.

SPECIAL

Une Chaussette en Soie a...$ 7.50

Une Chemise de Duck Khaki,
yoke double, 2 poches pour $19.00

P. P. MARTIN & CIE (limitée)

Fabricants et Marchands de Nouveautés
MAISON FONDEE EN 1845

50 Rue Saint-Paul Ouest, - - - - MONTREAL
' Télép. Main 6730
Salles d'échantillone:

QUEBEC, 7 Rue Charest OTTAWA, 166 RUE Sparke

SHERBROOKE, Hétel Grand Central TROIS-RIVIERES, 8 Rue Royale
TORONTO, 52 rue Bay.

Section Tissus et Nouveaytés.
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A TRAVERS LA MODE

Notes et observations

Quelques femmes n'aiment pas la manche trés am-
ple qui dégage beaucoup le bras.  Le grand parement
en tissu uni terminant une manche mi-longue fait une
Jolie manche souple.

L ] L ] ]

La manche courte est certes tres jolie, mais lorsqu'on
veut éviter la dépense du gant long, la manche vague
coupce droit dans le bas et retenue par un poignet fait
ameme est pratique et nouvelle,

L ] L J L ]

Les cuitmpes mobiles et en linon sont d'un entretien
facile et peuvent étre changdées chaque jour.  Le petit
volant tuyautd vieillot est trés appreécié.

] L4 ]

Lles cols anciens en fine broderie a la main sont fa-
ciles a utiliser sur les robes d'été.  Ils permettent de
varier l'encolure des blouses et des robes légoeres.

L L ] 2

Les effets de fichus prétent i mille fantaisies char-
mantes en tulle plissé mélangé 4 d'étroits rubans, ils
conviennent a tous les ages et rehaussent sans grande
difficulté les robes de foulard ou de coton,

L L ] ®

Tantot ¢’est une double collerette pierrot qui souli-
ene 'arrondi du décolleté, ou tantot ¢’est une mousse
de petits volants qui remonte et estompe le bas du vi-
sage.

e o o

Léger et transparent le tulle qui s’enroulait cet hi-

ver seulement sur les chapeaux & gagné cette saison les

LE PRIX COURANT. vendredi 26 juillet 1918 hl

J

robes et les blouses.  En couleurs ou en melange & du
tussor, i du taffetas et méme a de la serge et le voisina-
dun tissu épais et dun tulle impondérable n'étonne
pas trop. La cravate ou le demi-voile couvrant le bas
duvisage avee un énorme noeud flottant papillon sem-
blent remplacer le plus souvent 'écharpe & pois.

* L] L ]

(ry
Hd

Le costume de satin a Pélégance dune robe simple.
Le blane, le noir, le marine et le rouge sont toujours
preferes anx antres temtes 4 cause de la résistance de
leur coulenr,

Les nagenses préferent an costume de bain élégant le
mallot de Taine déceolleté et sans manches.

L ] L] L ]

Lesrobes de coton sont en grande faveur cette saison.
Or remplace Te Tamage par les voiles elairs et les mous-
selimes blanches,

Parmi les nombreux modeles, on remarque une robe
de mousselme de communiante, la guimpe paysanne et
les Tongues manches a Penfant serrées par un étroit ru-
ban noir. La tunigque est bordée de perles de poreelal-
ne blanche mclangée de points de soie noire et frangée
de le‘]t‘& .

U'n autre est de voile blane brodé de petites perlet-
te noires formant de gros phs. La longue tunique
est serree i la tarlle par une ceinture a double enroule-
ment en rubans de taffetas noir. La robe du dessous
s‘apercevant aux manches, et au bas de la jupe est en
Vialeneiennes vieillie,

['ne troisicme en voile de coton ambre jaune brodé de
motifs blanes.  La tunique flottante laisse apercevoir
une jupe en tissu pareil ourlée d'une haute bande en
voile blane,  Le corsage est découpé sur une guimpe
devorle blane s la cemture est nouce de c¢ote,

LA MODE MASCULINE

T tadas

L ¢ gauche a droite: Manteau pour la eluie ou Paletot
long flottant. Paletot 1evers simples a trois boutons
avec poches verticales. Raglan ’& trois boutons, re-
vers simples avec poches rapportees.

La plupart des Hommes s’ha-
billent de vétements tout faits"

Obtenez-vous votre part de
ce commerce profitable ?
Si, dans votre localité, vous n'obtenez pas la clientéle des

qui achétent
faits, c'est que vous n'avez pas en magasin

nombreuses personnes des vétements tout
la coupe qui

plait au golGt canadien.

Nos styles de vétements plaisent
a tout le monde

parce qu'ils sont établis aussi bien suivant les données
de la mode, qu'en tenant compte des golts de notre popu-
lation; ils sont en outre d'une qualité supérieure.

ECRIVEZ-NOUS CE DONT VOUS AVEZ BESOIN POUR
SOUMETTRONS ECHANTILLONS OU NOTRE VOYA-
SOUMETTONS ECHANTILLONS OU NOTRE VOYA-
GEUR PASSERA VOUS VOIR.

La Manufacture de Hardes

de Victoriaville
VICTORIAVILLE (P.Q.)

Section Tissus et Nouveautes.
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Leur Mérite les Recommande

Quand une marque de bas surpasse en vente
tout autre style de bas au (‘anada, cela indique
clairement qu'elle a le mérite qui la recomman-
de au commerce au méme titre qu'aux ache-
teurs.

(est 1a I'heurcuse position qu'occeupe le ““Three
Eighties™, le leader parmi les bas de femmes.
Mais ““Three Eighties’ n’est qu'une des bon-
nes lignes de la marque ‘‘Sunshine.”” Dans son
champ spcéeial, 1l y a d’autres marques ““‘Sun-
shine™ tout aussi populaires; —- nous citerons
par exemple: — **Buster Brown’ ou ‘‘Hercu-
les™ pour garcons, “Little Darling’ et “*Lit-
tle Daisy ™ pour jeunes filles.

Il v a dans ces faits, 'évidence indiscutable
que Ja hene “Sunshine ™ dans son ensemble of-
fre des bas de qualité reconnue, de bonne va-
leur, et d'un mérite de vente réel,

Prévovant est done ie marchand qui concentre
son atiention sur la ligne “*Sunshine™ pour son
département de bas.  Les ventes sont plus fa-
ciles. 1 n'y a pas le probleme de faire com-
prendre la qualité des marchandises. La con-
flance regne dans son magasin, Chaque vente

rehausse la réputation de son magasin. Les bas
payent—et payent bien.
Faites que votre magasin soit connu comme ce-
Iui qui vend les bas ‘“‘Sunshine’’. Nous conseil-
lons les lignes suivantes, pour leur mérite;
pour leur nom facile a retenir et qui renounvel-
le les ventes; pour le fait que votre marchand
de gros peut toujours les avoir en stock :—

Pour Dames—Three Eighties.

Pour Garcons—Buster Brown. Rock Rib, Her-
cules.

Pour Jeunes Filles—Little Darling,
Daisy.

Pour Hommes—>Marathon, Pedestrian,

thtle

Seuls Agents de Vente
E. H. Walsh & Co. Limited

Montréal Winnipeg
The Chipman-Holton Knitting
Company, Limited

Toronto

Hamilton—Manufacture aussi a Welland

Les plus importants manufacturiers de
bas du Canada.

aMmAYV !
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LE TRICOTAGE A LA MAIN

Un correspondant de 1'Agence Economique et Finan-
ciere lui signale importance que présentait nagudre en
Ecosse T'industrie du tricotage & la main.

[1'y a un sicele, les trioteuses des iles Shetland en-
voyaient a Idinbure, Leith, Glasgow et autres grands
centres en Ecosse des bas et des gauts pour une valeur
de £16,000 & £15,000 par an. La valeur d'articles tri
cotés & la main produits dans le Aberdeenshire s'élevait
& environ £120,000 par an.  L'introduction des machi
nes i tricoter porta un coup sensible aux ouvrieres i
tricoter ala mam.

Dans "Abe deenshire dans e Harwieh et dans Tes s
tricts de la fronticre d'Ecosse, 1a fabrication des bas
et dlarticles de Taine fut transférée des “eottages™ A
I'usine et une nouvelle et plus importante industrie fut
IA"H!ll't‘ 1) l‘:rn\«‘.

Cependant, dans Te Shetland et dans Tes Thantes
Terres d ' Eeosse, 1e tricotage & la main continua. quoique
sur une ¢chelle moindre.  L'imtroduction des chales du
Shetland date de 1830, La laine a tricoter provient des
moutons d ' Kcosse,

La cuerre a redonné un nouvel dlan an tricotace S
la main.  Les grandes usines travaillent pour les besoins
de I'armdée et de la marine, de sorte qu'il s'est eréé une
demande mmportante d’articles tricotés a la main
I"usaze de la population.

Ci-contre: — Nymphe des Bois. — Modele No 1447.

Une tapisserie champetie qui est montrée dans une
grande variété de délicieu:x coloris.

De la nouvelle l'gne de Papiers a Tapisser, manufac-
turés par:
STAUNTONS LIMITED, TORONTO.

Les Pressions pour Robes

“SAFETY FIRST”

Les plus legeres les plus plates qui se fassent
Remuarques ba simphicite et e prindipe de res-

sort ducentre rebondisant
7ﬂADt MARK RCCl.YlllD

v P tles agraffent <0rement ¢t se detachent aisé-
3 ment
a e rcs)z Faites en laiten, couleur durable, 2 épreoave
de la rouille, inchangeables au blanchissage ¢t
ne ternissant cas
DRE SS FASTENERS PPas de bords coupants qui detoriorent étoffe
ou tranche nt le h!
Fortes et durables
Coes presstens ctant los ploas plates ol se fas-
vent elles se recommandent d clles-mémes 2
PFelite du commerce par leoe Mlegance
Faites dans les cing grandeurs covrantes  en
noir ¢t ¢n blanc.

L 57/{ fest Hattest ﬁus/ﬁvf faﬂsf s/

- e i e s 7 o i ...‘...__

| MFD av CANAD!AN FASTENERS LTD HAMILTON CAN

EMPAQUETAGE REGULIER: en boites de 12 cartes.
12 boites dans un carton.

CABINETS ASSORTIS:

Cabinet A, 2 grosses de grosses
Cabinet B, 1 grosse de grosse.

The Canadian Fasteners Limited
HAMILTON (Canada)

Section Tissus et Nouveautes,
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TRADE MARK

Les Commandes de
Guerre doivent
avoir la pré-
férence

Nous voulons faire tout ce qui est en notre pou-
voir pour répondre aux besoins de nos clients.
L'avenir de notre entreprise exige que nous main-
tenions nos relations avecle commerce, en conser-
vant la qualité de premier ordre de nos marchan-

dises et notre réputation de livraison rapide et de
service efficace.

Mais la guerre passe avant tout. Les commandes
du Gouvernement sont quelque chose de plus que
des commandes au sens général du mot. Ce sont des
ordres,et tout citoyen digne de ce nom doit y obéir
sans discussion ni faux-fuyant. Une petite por-
tion seulement de notre production sera disponible
pour les affaires domestiques, et nous demandons
a nos clients, dans leur propre intérét, aussi bien
que dans celui du Gouvernement, de donner leurs
commandes pour 1919, le plus tot possible. Cela
nous permettra de nous adapter aux conditions,
autant que faire se peut, et de faire tout en notre

pouvoir pour rencontrer les exigences du Com-
merce Canadien.

Veuillez étre assez aimable de donner sans retard
vos commandes a votre marchand de gros.

Limmerman Manufacturing Co., Limited

Hamilton, Canada

Section Tissus et Nouveautés,
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SAVOIR S'HABILLER

[’élégance véritable ne consiste pas a porter de trds
jolies choses, mais surtout harmoniser sa toilette anx
circonstances, au temps, et surtout a sa personne.

Il semblerait vraiment tout naturel de se préoccu-
per, surtout qnmul on choisit une robe ou un chapeau,
du genre qui sied & votre teint, a votre visage, aux pro
portions de votre taille. C'est cependant ce que ne com-
prennent pas nombre de personnes. Que de fois nous
avons entendu une personne dire: ‘‘La robe de Mme
X... me plait infiniment; je vais m’en faire faire une
semblable.”” Or, Mme X... était petite et mince, blon-
de au teint délicatement rosé, tandis que la personne
qui parlait était trés grande et trés forte, avee un vi-
sage pale qu’encadraient de lourds bandeaux noirs.

Toutes deux avaient leur charme et leur beauté.
Mais il est manifestement évident que ce qui allait
fort bien a 1’'une ne devait nullement aller & 1’autre.

Ce talent de choisir parmi toutes les inventions de la
mode les seules choses qui vous vont, est possédé de
bien des femmes. Mais il y en a beancoup qui semblent
I‘ignorer; il doit étre I’objet des efforts de toute per-
sonne désireuse de parvenir a la véritable élégance. Il
demande une étude ‘‘sincére’” de ce qu’on est. Pas
n’est besoin de crier sur les toits que 1'on constate que
’on est un peu courte de taille, on que I’on a le cou 1¢-
gérement trop long ou trop maigre, ou que les bras sont
un peu forts proportionnés an buste, ete., mais il faut
le savoir et le reconnaitre’’ surtout en choisissant et en
essayant une toilette. II faut se dire qu’on gagnera
tout & ne pas porter une mode qui mettrait en valeur
““vos défauts.”’

vendreedr 260 juillet
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SOl est necessaire dadapter sa toilette A sa propre
personne al est indispensable de harmoniser au temps
chauy crrconstances: Laomode STestun peu Jouce de eces
constderations depuis quelques années, et nous avons
eu les chemisettes de dentelles transparentes en plein
hiver les robes collantes exeluant tont jupon au milien
des frimas et des pluies,

Par contre, les manches s'allon-
gent. les hoas de talle on de plume font leur apparition
avee Tes chalears: cela est un peu fou et doit dtre évité,

Adapter sa toi'ette anx circonstances! Voil) encore
un talent veéritable: Nons ne connaissons rien de plus
lamentable que Ta vae d'une femme qui “use’ une ro-
be Jadis clégante, anjourd hui fanée ot quelquefois dé-
chirée' Et celle qui dos e matin sortira toute parée
pour faire quelques courses d'utilité est aussi ridieule.
[T vaut cent fois micux &re trop simple, pourvu qu'on
reste soignée

les cols se haussent,

La veritable fomme distinguée ne se fait pas remar-
quer dans Tarue . ¢'le sait choisir sa mise et tout sur
elle est harmonie et charme,

Nous nlignorans pas qu'il est quelque fois difficile,
surtout lorsqu’on a un budeet modeste, d’avoir une
garde-robe complete ¢f pouvant se préter A toutes les
circonstanees de la vie. Pourtant on peut v arriver a
ette époque on e taillenr joue un si grand role dans
la toilette féminine.  U'ne rohe, bien choisie, peut se
preter atout s sen'ement. dans ee cas, il ne faut pas se
Fvisser tenter par des conlenrs trap spéciales, ni par des
formes trop marquantes. T est évident que si vous
avez un tailleur en serge mauve i jaquette trés bizarre
vous ne ferez pas de Tui la toilette presque unique de
votre garde-robe.

FAUX-COLS
ARROW

de forme ajustable

“CONTOUR”

CE I'AUX-COL ARROW DE FORME
AJUSTAPLE POSSEDE AUSSI LA
FORME CURVILIGNE SUR LE DES-
SUS ET LA BANDE—IL S'AJUSTE
PARFAITEMENT BIEN.

CLUETT, PEABODY & CO. INC.
MONTREAL

Y .4 __. . m'*'._

La Réduction du Stock

L’assortiment Complet de Pointures
signifient

des Dollars et des Cents pour vous
En achetant la Casquette 3 dans 1

Trois Pointures dans Une

Cela peut se réaliser

Ecrivez aujourd’hui pour échantillons

. THE COOPER CAP CO.

(mmeuble Cooper TORONTO (Ont




nb LE PRIX COURANT, vendredi 26 juillet

PRIX ELEVE DES FOURRURES

Hausse énorme du prix de la main-d'oeuvre et des
peaux

On a supposé pendant longtemps an Canada que les
fourrnres ¢tait une néeessité plutot quun laxe,
longs et rigourcux hivers en encourageaient usawe;

l:(‘.\'

elles n'ont commened a se faire rares que depuis quel-
La prospérité géncérale a régné au
nada, et les habitants ont eu Pavantage de se procurer
de Ta pelleterie un pen partout.  En dépit de Taug-
mentation des prix, cette prospérité anormale, dont
Jouissent les Canadiens en temps de guerre, a permis a
une grande partie de la population de maintenir et
meme délever le nivean de leurs nécessites,

Mais la ligne de démarcation entre le luxe et les cho
Se< néeessaires n'est pas toujours clairement tracée, et
lev fluetuations du marché servent souvent de reele a
la détermination de ce qui constitue réellement une né-
cessité on un luxe.  Les prix des fourrures ont cons-
tamment augmentd durant Los deux dernieres décades,
On a remplacé par des substituts plusicurs des fourru-
res de prix, qui ¢taient devenues Papanage de la classe
pour laquelle Pargent n'était guiune affaire secondai-
re. Toutefois les fourrures, v compris méme les subs-
tituts ont fait une course

(ques anndées. Ca-

ascendante, et fes marchands

1918 Vol. XXXI--No 30
sont sous 'impression que 1'ascension se continuera.
O en cherche la cause dans embargo, dont a ¢té frap-
P importation de plusieurs pays, et dans le dépeuple-
ment des rangs des chassenrs et trappeurs ameéricains
et canadiens par les demandes de forees vives pour la
querre.

On a ¢eoulé a la vente industrielle de fourrure verte
a New York, maintenant le plus grand marché d Ame-
rique. une quantité de fourrure qui a rapporté plus de
SHO00.000. Clest le plus haut ehiffre que Ton ait en-
recistré en cette ville,. Dame la mode a réusst a modé-
rer la gambade d'un certain nombre; mais plusieurs
avtres ont grimpé par sauts et par bonds.  Ainsi, les
peanx de loup du nord ont monté de 140 pour cent pen-
dant la saison, et celles de ces carnassiers de 'ouest de
90 pour cent. La rarveté des peaux de renards est une
des principales causes de la hausse.  Les peaux de rats
musques aceusent une augmentation de 120 pour cent
et celles des castors de 105 pour cent. Si 1'on fait ex-
ception des ratons, dont lTa hausse a été de 15 pour eent,
les prixoont monté de 30 a 140 pour cent.

(‘es augmentations s’appliquent aux fourrures vertes
sculement.  SiP'on y ajoute les frais de préparation et
ceux de teinture, ete., plusieurs personnes se demande-
ront s'il vaut la peine de saerifier de si fortes sommes
dargent pour se payer ce qui, apres tout, n'est gu'un
article de luxe.

|";ECLIPSE

SHAMROCK, %

AVIS AU CO

L4 AMERICA

MER CE

l

DE GROS ET DE DETAIL

M. le M

Avez-vous jamals comparé les Faux-Cols “ARLINGTON" avec
toutes les qutres sortes que vous pouvez avoir en magasin, au point de

vue:

1—Du polds des matériaux.

2—De la résistance des boutonnleres.

3—De la symétric du faux-col.

4—De l'espace pour I'ajustement de la cravate.
5—I.'espect général

6—La satisfaction que vous procurez A vos clients?

JFCOLUMBIAT™ a g

" "

Nous avons la Marque CHALLCNGE A $2.00 la douzaine.
RUBBER
PYRALIN

a $1.90 5
a $1.75 “

Tous faits de matériaux plus lourds de 33 1-39, que toutes les spé-
clalités qu'on vous offre. Examinez et vovez qui vous donne la plns
haute valeur pour votre client, avant d’acheter un autre article que les

“FAUX-COLS ARLINGTON"

THE ARLINGTON COMPANY OF CANADA LIMITED

76 rue Bay

Snccursale de Montréal:

TORONTO, (Ont.)

45 rue Saint-Alexandre

Succursale de Winnipeg.

rue Bannatyne

Batisse Read !

Batisse Travellers”

Section Tissus et Nouveautés,
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FORTE DEMANDE POUR LES DEUX

La saison des Bourrures pour Col-
liers de chevaux est arrivée. Les
propri¢taires de chevaux prennent
de grandes précautions, car les
chevaux ont trop de valeur pour
qu'on les néglige

Ouate en Paquets

Les Bourruces i Collier Marque Tapat
! co sont d'une grande durabilité et

S ont des caracténstiques exclusives
AR PAD brev r{l‘ﬂqm constituent une gran-

: cOLL
HORSE de amélioration sur les bourrures

1 ViC or y %) 1 {‘\P N“ 99_ el tion s

“North Star’’

Denner i vos clients lo misur que
puissent procurer l'argent ot ['expé-
rience en leur offrant los colliers de
chevaur marque Tapatce.

[.es Gants de
Coton

sont en grande aemande A celte
époque de I'année et surtout cette
année vu I'entrain avec lequel les
gens entrent dans la grande cam-
Elles sont de coulewr Brune ou Blanche ou pagne de Production.

€€ )
Crescent
“p )
earl
lieﬂ or Mnl:)u( .1'1.: bufz:n hu‘lp rouge. i . o bt
argeurs : i ou et dimensions l.es gants de coton l(nlu oblien-

S ez : de 18" 3 25", nent invariablement les ventes—
Ces quatre qualités sont certai- ) — Yetr qUali & €t 8¢ con

fiance, leur apparence
nette et ilsdurent long-
temps  Mettez en évi-
dence la marque Tapat-
co et oblener immé-
diatement un bon bé&
néfice et une clientdle
pour V'avenir

The

American Pad
Commandez-en & votre fournisseur. Faits avec paignets ot ganteler ricotdy ou b busde, pe- & Textile Co.

santeur légice, moyenne ou élevée. Gants el milaines

Jorsey de couleur Oxford, Tan et Ardeise. Nous fabri-

quens aussi un gant avec intérieur encuir ‘‘leatherstte” CHATHAM (ONT.)
qui triomphe partout.

nement les meilleures qu’on puis-
se obtenir pour le prix. Elles
sont manufacturées avec des ma-
tieres de premiére qualité soi-

gneusement choisies.

'RUGS et CARPETTES | | s | v,

I’Automne
EN FAIT DE

FORMES et BUSTES
D’ETALAGE

DALE WAX FIGURE
(0, LIMITED,

TORONTO

LLa plus importante
maison de Fixtures
d’Etalage

MANUFACTURIERS

de Bustes de Cire de
haute qualité, de
t Formes et Fixtures

La Brinton Carpet Company, Limited, manufac-
ture des rugs et carpettes Wilton, Axminster et
Bruxelles de haute qualité.

BRINTON CARPET Co., Limited
Manufacture: Peterborough, (Ont.).

Bureaux de vente:

63 rue Bay, Toronto.
563 rue Sainte-Catherine Ouest, Montréal.

MARCHANDS de TAPIS

découpez le coupon ci-dessous et adressez-nous-le
par poste:—

(R ——E e e e e e

BRINTON CARPET Co., Limited

563 Ste-Catherine Ouest, Montréal d’Etalage.

{ £y * . .
Veuillez s'il vous plait m’adresser gratis, votre Tout ce g4 il eft poss!‘?le d tnrageaen ;pour
catalogue en couleurs pour rugs et carpettes. le meilleur étalage des marchandises

a Montréal: J. BOGAT
150 RUE BLEURY

Nom. .. .. .. ...... Adresse .. .. .. .. .. ..

Section Tissus et Nouveautés.
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OREE 1855

LA BANQUE MOLSON:

)OO S008I0 0000800000e08000008000000004

Capital Versé - $4,000,000
Réserve - - - $4,800,000

Siege Social, Montréal

97 Succursales dans les principales villes

du Canada
Edward O. Pratt, gérant général

Vol. XXXI—No 30

$0000000000000p0950080000000000

UE NATIONALE

FONDBE EN 1860

LA BAN

Capital autorisé . .. .. $5,000,000
Capital versé . ........ 2,000,000
Réserves . . « . v v v 00 v v 2,100,000

Notre service de billets circulaires pour voyageurs
“Travellers Cheques” a donné satisfastion & teus nos
clients; nous invitons le public & se prévaloir des avan-
tages que nous offrons.

Notre bureau de Paris,
14 RUE AUBER .

est trés propice aux voyageurs canadiens qui visitent
I'Europe.

Nous effectuons les virements de fonds, les rembour-
sements, les encaissements, les crédits commerciaux en
Europe, aux Etats-Unig et au Canada aux plus bas taux.

BANQUE PROVINCIALE

DU CANADA

CAPITAL AUTORISE........................... $2,000,000
CAPITAL PAYE ET SURPLUS (au 3] dé. 1917) 1.750.000
ACTIF TOTAL:au-deld de.......,.. Y Y0 O R $21,600,000

82 Succursales dans les Provinces du Québec, de I'Ontario et du

Nouveau Brunswick.
CONSEIL D'ADMINISTRATION:

Président: Honorable Sir H. LAPORTE, C. P., de la maison Laporte
Martin limitée, administrateur du Crédit foncier franco-
canadien.

Vice-Président: W-F. CARSLEY, capitaliste.

Vice-Président: TANCREDE BIENVENU, administrateur Lake
of the Woods Milling Co., limited.

M. G-M BOSWORTH, vice-président ‘‘Canadian Pacific Rail-
way Co."” ’

Honorable NEMESE GARNEAU, C. L., ex-ministre de I'agricul-

ture, président de la Cie de Pulpe de Chicoutimu.

M. L-J-O BEAUCHEMIN, de la Librairie Beauchemin limitée.

M. M. CHEVALIER, directeur général Crédit foncier (ranco-
canadien

BUREAU DE CONTROLE
(Commissaires-censeurs)

Président: I'hon. sir ALEXANDRE LACOSTE, C.R,, ex-juge en
chef de la cour du banc du roi.

Vice-Président: Docteur E-P LACHAPELLE, vice-président du
Crédit foncier {ranco-canadien.

L'HON. N. PERODEAU, N. P,
le gouvernement de Québec.

Ministre sans portefeuille dans

BUREAU-CHEF
Directeur-général, M. TANCIREDE BlENéIEdNU.
Secrétaire, M.J.-A TURCOT nspecteur en .
Chel Dépastement de Credit, tnspectens, T LAROSE,
- C-A. ROY M. ALEX. BOYER

Nova Scotia Steel & Coal Co.,

LIMITED

MANUFACTURIERS
ACIER on BARRES MARCHAND, MACHINERIE a
ROUES, TRANSMISSIONS en ACIER COMPRIME
POLI, TOLES D'ACIER jusqu'a 48 pouces de large,
RAILS on “T” de 12, 18, 28 ot 40 livres & la verge,
ECLISSES, ESSIEUX DE CHARS DE CHEMINS
DE FER.

GROSSES PIECES DE FORGE, UNE SPECIALITE

Mines de Fer--Wabana, Terreneuve.--Mines de charbon.

Hauts-Fourneaux, Fours & Réverbdre & Sydney Mines,
N.-E.— Laminoirs, Forges et Ateliers de Finissage
A New-Glasgow (N.-E.).

Bureau Principal : New Glasgow (N.-E)

SAVOIR FAIRE SES ACHATS EST UN
GROS AGENT DE SUCCES
DANS LE COMMERCE.

En consultant les annonces qui figu-
rent dans le ‘“PRIX COURANT” vous
obtenez les adresses des meilleurs mai-
sons ol vous approvisionner au mieux
de vos intéréts.

BANQUE D’HOCHELAGA

Fondée en 1874.

Capital autorisé .................... $10,000,000

Capital versé et fonds de réserve..... 7,700,000

Total de l'actif ........... eetecaaas 44 500,000
DIRECTEURS

Messieurs J.-A. Vaillancourt, président ;
I’hon. F.-L. Béique, vice-président;
A. Turcotte, E.-H. Lemay, 1’hon. J.-M.
Wilson, A.-A. Larocque et A.-W. Bon

Y.
Beaudry Leman, gérant général.
Yvon Lamarre, inspecteur.

SIEGE SOOIAL: MONTREAL (112 rue St-Jaoques)

Bureau Principal: 95 rue St-Jacques
F.-G. Ledue, gérant.

187 Suoccursales et Agences an Canada
——43 Bureaux de Quartiers—

Tout dépét D’'UN DOLLAR ou plus ou-
vre un compte a la Banque sur lequel est
payé deux fois par année un intérét au
taux de 3% 1’an.

La Banque émet des LETTRES DE CREDIT CIR-
CULAIRES ot MANDATS pour les voyageurs,
ouvre des CREDITS COMMERCIAUX, achite
des traites sur les pays étrangers, vend des ehd-
ques et fait des PAIEMENTS TEBLEGRAPHI-
QUEHS sur les principales villes du monde; .prcnd
un soin spécial des encaissements qui lui soat
confiés, et fait remise promptement au plus bas
taux de change. .
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' Banque Nationale . . . 58

' Ganadian Consolidated
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LA JOURNEE FINANCIERE

Montréal, 24 juillet 1918.

Si Foch parvient a exercer sur ’ennemi une pression
qui brise sa résistance grandissante, c¢’en est fait de
lui. Ayant une fois tourné les talons, il n’hésitera pas
a foncer téte baissée, mais sur I’Allemagne cette fois.
lies Allemands manquent de courage dans le malheur, le
plus grand de tous. Il n’auront pas le ressort qui a
fait se dresser farouche, le soldat frangais sur la Mar-
ne, apres la retraite de Charleroi. L’Histoire enseigne
que les Germains envahisseurs sont toujours rentrés
chez eux plus vite qu’ils n’en étaient sortis. Il est pro-
bable qu’aprés avoir connu le Teuton arrogant, nous le
connaitrons d’'une platitude abjecte.

Ce sont la des hypothéses et des espoirs, hypothéses
probables, espoirs certains si 1’on veut, mais dont la
date de réaliation demeure incertaine. La réalite de
I’heure présente est autre, les perspectives de celle de
demain sont différentes. A la réunion du Congres, le
secrétaire de la guerre déposera un projet de loi qui
permettra de porter & plus de cing millions d’hommes
les effectifs de 1’armée. Ce chiffre n’a rien d’exagéré,
puisque pour étre équivalente & la militarisation de la
France, celle des Etats-Unis devrait mettre sur pied une
armée de quinze millions. Et encore n’ayant pas subi
chez eux quatre ans de guerre, l’effort des Américains

94000000000 000000

serait moins dur que celui des Frangais. Pour peu que
la guerre se développe et se prnlonge, ce chiffre de
cing millions sera dépassé. Do il suit, que les cin-
quante milliards dont la dépense était hier prévue aprés
deux ans de guerre, sera, elle aussi, largement dépas-
.\'(‘('.

La main-mise de 'Etat sur le résean ferré, équivaut
a la socialisation de dix-sept milliards.  C’est aujour-
dhat Ta socialisation des fils sur lesquels court la
pensée éerite ou parlée. A qui le tour demain? 1. ef-
fort du pays grandit, il envoie cent mille hommes par
semaine en Franee et trois tonnes, en moyenne, de ma-
tériel par homme. 11 en résulte que la place manque
sur les bateaux et que les exportations diminuent. Les
bateaux reviennent sans prendre le temps de charger et
les importations s évanonissent, Il suffit de consulter
les statistigues pour se faire une certitude que depuis
qu'ils font la guerre les Américains vendent moins a
ceux qui la font et dépensent davantage, d’ott appau-
vrissement.

Tandis que les braves sont en France 8’y battent et y
meurent, les autres, ceux qui restent, donnent libre
cours et sans danger a leurs appétits. Ils font gréve et
tendent i paralyser 1'effort économique du pays. Tel-
les sont quelques-unes des forees qui tendent & immo-
biliser le marché, i neutraliser les forces de hausse, qui
grandissent.

H. M. CONNOLLY & CO.

Table Alphabétique des Annonces

American Pad & Tex-

tile .. .. .. .. ...5 Chaput & Fils . ... .. 5
Ames Holden .. .. ...29 Church & Dwight . ... 4
Anchor Cap .. .. .4 City Iee .. .. . 8
Acme Glove Works Cie d’Assurance Mutuel-

Ltd.. ... ..Couverture le du Commerce . . . 60

Arlington .. .. .. ..
Assurance Mont-Royal 60

Baker & Co. (Walker) . 8
Banque d’Hochelaga . . 58

Banque Molson . . . .. 58
Banque Provinciale . . 58 .

. Dale Wax Figures . .. 57
Beveridge Paper . . . .. 7 :
Brinton Carpet Co., Daoust, Lalonde & Cie 30

Ltd. . e e
Brodeur, A. R -
Brodie & Harvie . .. . 8

Canada Life Assurance
Co. .. . 60

Dominion Textile . .

Dowswell, Lees & Co.,

Rubber .. .. . . 26

Canadian Falrbanks- Dunlop Tire & Rubber

Morse .. .... .. 19-20 Co. v 26 o v o0 2238
Canadian Fasteners, DuPont de Nemours . . 40
Ltd. . 53

Canadlan Mllk Products9
Charbonneau, Limitée . 5

Chipman-Holton . . . . 53

.56 Cie J. A. & M. Coté . . 39
Clark, Wm. .. .. .... 8
Cluett, Peabody . . . .. 55
Connors Bros. .. .. .. 10
Cooper Cap .. .. .. .. 55
Couillard, Auguste . .. 60

57 Desmarteau, A. ... ... 17
) Dionne’s Sausage . ... 8

........ Couverture
Dom. Canners (Ltd) . .3

Ltd. o io 5 20
Domlmon Waddmg b7

Eddy,E.B. & Co, ... .7
Esinhart & Evans . ... 60

Fairbanks, N. K. . . .. 6 MecArthur, A. .. .. .. 21
Fontaine, Henr1 . . . .. 60 McCaskey System . . . 7
Fortier, Joseph . . . .. 60 Maxwells Limited . . . 23
Montbriand, L. R. . . . 60
Gagnon & I.'Heureux . 60 Montreal Biseuit . . . . 17
Garland . ... .. 45 N
Garand, Terroux & Cie 60 I:{()\'a Scn)tx;a. ISIteel Co. . 5§
Gillett .. .. 10 Nugget Polish .. .. ..35
Gonthier & \Ild"]@y . 60 Office Specialties . . . 46
Greenshields . . ... .. 42

Paquet et Bonnier . .. 60

Gutta Percha Rubber P. & Cie . ...8

Co. .. .. .. .....82 Poulin,

Pink, Thos. . ... ... 24
Tmperial Oil Limited . . RAGIDE =+ o2 we o oo, 48
....... Couverture Ramsay & Cie . . . . .. 21

Imperial Tobacco . . .. 11

Jonas & Cie, H. . . . ...

Remington Arms . ... 18
Robinson James . . .. 36

Couverture intérieure 2 Schofield . . ... ... 46"\
. . Stauntons, Ltd. . . . . 23
Kingston Hosiery . . .. 49 Steel of Canada ... 99

La Prévoyance . . . .. 60 Sun Life of Canada . 60
Ileslie & CO., A. (j. e 21 Unitcd Shoe ...... 34

Liverpool-Manitoba . . 60 it B
M dionald. John G Cle gy PSmewle Surmitupe
Co. oo v vv v ... 41
Manufacture de Hardes
de Vietoriaville. . . . 51 Western Ass. Co. . . . 60
Martin, P. P. . .. . .. 50 Wisintainer & Fils . . 23
Mathieu (Cie J.-L.) . . .8 Zimmerman, Mfg. Co. 54
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Assuranoe
couvrant

Automobiles "<t

L’incendie, I'Explosion, le Vol,
le Transport, la Responsa-
bilité Publique, la Colli-
sion, les Dommages
Matériels a
autrui,

VIE, BRIS DE GLACES,

Accidents, Maladies, Vol,
Attelages,
Responsabilité de Patrons
ot Publique,
Garantie de Contrats,
Cautionnements Judiciaires,
Fidélité des Employés.

LAPREVOYANCE,

189 rue St-Jacques, Montréal

J. C. Gagné, L. B. LeBlanc,
Directeur-Gérant. Assistant -Gérant

Tel. Main 1626

ESINHART & EVANS

Courtiers d’Assurance
——Bureau
EDIFICE LAKE OF THE wO0ODS

39 rue 8.-Sacrement
Téléphone Main 853 MONTREAL

$5,000
de
protection pour votre maison
+ plus

$50 par mois

d'indemnité pour vous-méme

NOTRE NOUVELLE

POLICE D’INDEMNITE
SPECIALE

ne laisse rien au hasard

Demandez-nous des renseignements

CANADA LIFE ASSURANCE
COMPANY

Bureau principal, - TORONTO

La Compagnie d'Assurance

Mutuelle du Commerce

Contre I'Incendie

Actif « cwi v 56 . « $1,025,000.00
DEPOT AU GOU-
VERNEMENT . . . .$69,660.00

—Bureau principal:—
179 ruo Girouard, S.-Hyacinthe

Solide Progres

Des méthodes d'affaires moder-
nes, soutenues par un record, in-
interrompu de traitements équi-
tables & l'égard de ses déten-
teurs de polices, ont acquis & la
Sun Life of Canada un progres
prénoménal.

Les assurances en force ont plus
que doublé dans les sept dernie-
res années et ont plus que triplé
dans les onze dernidres années.
Aujourd'hul, elles dépassent de
loin celles de toute compagnie
canadienne d'assurance-vie.

WESTERN

ASSURANCE CO.

Fondée en 1851
ACTIF, au-deld de . . . $8,000,000
Bureau Principal: TORONTO
(Ont.).
W. R. BROCK, Président
W. B. MEIKLE
Vice-président et gérant général

C. C. FOSTER, Secrétaire
Succursale de Montréal:

61, RUE SAINT-PIERRE
ROBT. BICKERDIKE. gérant

e —c

Bureau Principal

angle de larue Dorchester ouest

et I'avenue Unlon, MONTREAL

DIRECTURS:

J.-Gardner Thompson, Prési-
dent et directeur gérant; Le-
wis Laing, Vice-Président et
Secrétaire; LI. Chevalier; A.-
A.-G. Dent, John Emo, Sir
Alexandre Lacoste, Wm. Mol-
son Macpherson, J.-C. Rim-
mer, Sir Frédéric Willlams-
Taylor, L.L.D., J.D. Simpson,

Assurance Mont-Royal
Compagnie Indépendante (Incendie
17 rue 8.-Jean, Montréal
I'hon. H.-B. Rainville, Président

P. J. Perrin et J. R. Macdonald,
gérants ~conjoints.

Sous-Secrét.

Maison fondée en 1870

AUGUSTE COUILLARD

IMPORTATEUR DE
Ferronnerie et Quincaillerie, Verres
A Vitres, Peinture, etc.
Spéclalité: Polles de toutes sortes
Nos 232 a 239 rue 8.-Paul
Ventes 12 ot 14 S.-Amable MONTREAL

La maison n'a pas de commis-voyageurs
et fait bénéfieier ses clients de cette écono-
mie. Attention toute spéciale aux com-
mandes par la malle. Messieurs les mar-
chands de la campagne seront toujours
servis au plus bas prix du marché.

GEO. GONTHIER H.-E. MIDGLEY
Licencié Inst. Comptable. Comptable Incorporé

GONTHIER & MIDGLEY

Comptables et Auditeurs
1. RUE S..FRANCOIS-XAVIER - MONTREAL
Télé; hone MAIN 2701- 9

ssetélégraphique - “GONTHLEY''

GAGNON & L’HEUREUX

COMPTABLES LICENCIES
(CHARTERED ACCOUNTANTS)
Chambres 315, 316, 817, Edifiee

Banque de Québee
11 Place d’Armes, MONTREAL
Téléphone Bell Main 4912.
P.-A. GAGNON, C.A.
J.-ARTHUR L'HEUREUX, C.A.

- =~

l Main 7080

PAQUET & BONNIER

Comptables Liquidateurs, Audi-
teurs, Préts d’argent, Collection
Chambre 501

120 St Jacques

MONTREA;,

L.-R. MONTBRIAND

Architecte et Mesureur,
230 rue S.-André, Montréal.

|
|
i

JOSEPH FORTIER

Fabricant-Papetier
Ateller de reliure, reliure, typogra-
phie, relief et gaufrage, fabrication
de livres de comptabilité. Formules
de bureau.

210 OUEST RUE NOTRE-DAME
(Angle de larue S.-Pierre), MONTREAL

V:w Victoria Hotel
H. FONTAINE, Propriétaire
QUEBEC
L'HoOtel des Commis-Voyageurs.

Plan, American. Taux, i partir de $2.0¢

GARAND, TERROUX & CIE

Banqulers et Courtlers

48 rue Notre-DameQuest, Montréa
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3337, de Profit
ou plus, dans
chaque bidon
de Polarine
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T nulle autre huile ne se vend aussi .
bien, parce que Polarine est:—- 4 /
—annoncée largement dans toutes %7‘
les parties du Canada. w
—en constante demande par les wm
automobilistes de partout. o

N
N

—Ila sorte d’huile qui donne satis-
faction au client et qui le fait
revenir pour de nouveaux achats. =

Notre campagne de publicité sera continuée dans toute son intensit¢ pendant
I’an prochain. Les bornes-enseignes, les magazines, les journaux et les revues
fermiéres - tout contribuera a augmenter la demande pour Polarine.

n
Vous pouvez faire de 1'argent sur cette demande avee ¢s enseignes ¢t les bro-

chures dont nous sommes préts a vous approvisionner. 7

Vous verrez que Polarine est un des produits qui procure les plus gros prgﬁ‘ts. ;/////
) que vous puissiez tenir. Il y a pour vous un profit de 33 DOAE 100 ou plus sur j//4
Wi toutes les ventes et votre écoulement de stock scra rapide. " %
h Polarine aménera a votre magasin les propri¢taires d'auto qui sont des gens qui ,

V777 & Py . /

% dépensent beaucoup d’argent et qui constituent la classe de clientele la plus %
v avantageuse pour vous. 7
7 _

, Polarine est fournie en bidons bouchés de facon attrayante, d'une capacité d'un y
% gallon et de quatre gallons en tonnelets d’.acier'de 12.- gallons, en barils et _
7 demi-barils. 1l y a aussi une grandeur spéciale d'un demi-gallon pour les Autos p
_

Ford. Elle est faite en deux sortes—Polarine et Polarine Epaisse. R %”%

% : ks
% Ecrivez-nous a: 56 rue Church, Toronto, pour plus amples informations %
%/// et pour connaitre notre proposition au marchand. Demandez-nous no- %
. _

tre nouveau livre sur la Polarine pour la Lubrification de I’ Automobile.

IMPERIAL OIL LIMITED

i
1 Manufacturiers et vendeurs des HUILES a MOTEURS et GRAISSES POLARINE

7 Vendeurs au Canada des huiles Gargoy/e Mobiloi/s

7 SUCCURSALES DANS TOUTES LES VILLES
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PRIN COURANT,

TISSUS de COTON
GARANTIS :-:

CONVENIR AUX BESOINS
' CANADIENS

*

Tissus imprimés en Coton, Creé-
pes, Galatea, Toiles pour Che-
mises, Toiles pour pantalons,
Scrims, Coutils, Couvertures,
Piqué, Couvre-lits, Draps, Taies
d’oreillers en coton, Batistes,
Toile pour peintres, Cotons
blancs et gris, Serviettes de toi-
lette et Toiles pour essuie-
mains, Sacs, Fils et Ficelles.

b

DoMINION TEXTILE Co.

LIMITED

MONTREAL-TORONTO -WINNIPEG

vendred 260 juillet

1915
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