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LE LAIT EVAPORE
E BORDEN

non seulement est employé a table pour le thé, le café
et les céréales, mais on peut confectionner, avec ce lait,
bien des plats délicieux ; pour les usages de la cuisine, il
est pratique et économique. Encouragez vos clientes a
employer ce lait de qualité, pour les fins culinaires. Elles
seront charmées des résultats et 'emploiront réguliére-
ment, ce qui augmentera votre revenu.

Sa haute qualité uniforme et sa réputation établie
rendent le LAIT EVAPORE DE BORDEN facile a

vendre.
Demandez un exemplaire du Livre de Recettes de

Borden.
“THE BORDEN WAY”

BORDEN MILK CO., LIMITED

“LEADERS OF QUALITY”
MONTREAL

Bureau de succursale : No 2 Edifice Arcarde, - - . Vancouver.

EVAPORATED

(INDEX DES ANNONCEURS, PAGE i1=
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JonAs' | Dans tout commerce T cXHyoey
il

EXTRACT
Il y a un grand nombre d’articles qui, a certaines saisons-
ne se vendent pas et le marchand se creuse la téte pour
PREDARED BY trouver le moyen de s’en débarrasser cotite que cofte.

HENR Jonas & Cg ! i i it 1 i
o At C’est un fait qui ne se produit jamais avec les

ann NEW YO

Essences culinaires de Jonas

Elles ne connaissent pas de morte-saiscn. Printemps, Eté,
Automne et Hiver, la ménagere demande les Essences de
Jonas. Avez.vous beaucoup d’articles dans votre magasin
qui se vendent avec si peu de peine? C'est pourquoi votre
intérét est de ne jamais manquer d avoir en stock les

Essences culinaires de Jonas

Manufacturées par

Henri Jonas & Cie., Montréal. .

Un article de saison

est un article a ne pas négliger. Si vous mettez bien en évi-
dence dans votre magasin ou dans votre vitrine l'article du
jour, votre clientele pensera a 'acheter. Y-a-t-il un article
qui soit plus de saison que le "

Vernis Militaire de Jonas?

Par les temps de boues et de neige qui ternissent rapidement
les chaussures, il n’a pas son pareil pour I’entretien des chaus-
sures en cuir. Si vous voulez offrir a vos clients un Vernis
qui donne un brillant solide a la chaussure sans I'endomma-
ger, offrez-lui en toute confiance le

A

Vernis Militaire de Jonas

HENRI JONAS & CIE

FABRICANTS MAISON FONDEE EN 1870
389 et 391, RUE ST-PAUL, - - - MONTREAL. -
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‘Les Pois Qui Plaisent au Palais!

G

QAU lieu de vendre des Pois Etrangers pour satisfaire & la demande
de pois de qualité supérieure, achetez des pois des marques “Sweet
Wrinkle” et “Early June”.

q&: sont les lignes qui aideront & augmenter'la demande de pois de
qualité supérieure et qui donneront & vos clients plus de satisfaction et
vous rapporteront plus de profit.

q]La. couleur claire éclatante, qui est si remarquable dans les Pois Etran-
gers, est produite par une matiére chimique ; ceci non-seulement détruit
la vraie saveur des pois, mais est aussi pernicieux pour le systéme humain,

ql Les Pois de la Dominion Canners, ne sont adultérés d’aucune fagon, on
n'emploie aucun colorant chimique, ils gardent toute la saveur naturelle
des pois fraichement cueillis et soigneusement choisis, mis en boites quel-
ques heures apres leur arrivée du lieu de culture.

QCela vous rapportera d'étudier de prés la question des pois et de vous
rendre compte, pour votre propre satisfaction, de la grande marge de
profit que vous vous assurerez, en vendant les pois de qualité supérieure.

q[ Si vous nous écrivez, nous vous donnerons des renseignements complé-
mentaires au sujet des “Pois”.

Dominion Canners, - - Limited
Hamilton Ontario

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ “LE PRIX COURANT".



4 LE PRIX COURANT, Vendredi, 26 Septembre 1913.

Vol. XLVI — No 39.

PRIX COURANTS

Dans la liste qui suit, sont comprises uniquement les marques spéciales de marchandises dont les maisons, indiquées en caractére

poirs, ont 'agence ou la {eprésentation di.recte au Canada, ou que ces maisons manufacturent elles-mémes.,
n'aprés les derniers renseignements fournis par les agents, représentants on manufacturiers eux-mémes.

Les prix indiqués le sont

WALTER BAKER & CO,, LTD..
) La ]b.

Chocolat, Prime No
1, bte 12 lbs., pains
de 1 1b. et 3 Ib. 0.34
Chocolat 4 1a Vanille,
bte de 6 1bs. 0.44
German's Sweet, 3
s. et $ bte de 6 Ibs. 0.26
Breakfast Cocoa, bte
de 1/5, %3, 8, 1 8., 12
Ibs. to box et 5 lbs.
tins. 0.39
Chocolat sucré, cin-
quiéme bte 6 |lbs.
pains de 1/5 lb. 0.21
Chocolat sucré, Ca-
racas, bte de 6 lbs.
IFFalcon Cocoa (Soda
chaud ou froid), btes
de 12 lbs,, 1 1b. tins. 8.34
Caracas Tablets, cartons de s5c,
40 cartons par boite 1.25
Chocolat sucré, Auto, bte de 6 lbs. 0.32
Ces prix sont F.O.B. Montréal.

BRODIE & HARVIE, LIMITED.
Farines préparées de Brodie La doz.

0.32

Registered®
'I‘r%lg-unk

Red XXX pqts de 6 Ibs. 3.10
Red XXX pqts de 3 lbs. 1.60
Crescent pqts de 6 lbs. 2.90
Crescent pqts de 3 lbs. 1.50
Superb pqts de 6 lbs. 2.70
Superb pqts de 3 lbs. 1.40
Buckwheat pqts de 3 lbs. 1.60
Buckwheat pqts de 6 lbs. 3.10
griddle-Cake pqts de 6 lbs. 3.10

riddle-Cake pqts de 3 lbs. 1.60

Cartons contenant 4 doz. paquetg de 6
Ibs. ou 1 doz. paquets 3 lbs., sans charge
extra.

L. CHAPUT, FILS & CIE,

Montréal.

Thé Noir Ceylan “Owl” La 1b.
No s, 1 1b. 30 Ibs. par cse 20¢
No 5, # 1b. 30 Ibs. par cse 21¢
No 10, 1 Ib. 30 Ibs. par cse 26¢
No 10, 3 Ib. 30 Ibs. par cse 27¢
No 15, 1 1b. 30 lbs. par cse 32c
No 15, 4 1b. 30 Ibs. par cse 33c

- No 30, 1 1b. 30 Ibs. par cse 40c¢
No 30, 3 Ib. 30 Ibs. par cse 41c

Thé Vert Ceylan “Owl” La Ib.
No 5, 11b. 30 Ibs. par cse 20c
No s, % 1b. 30 Ibs. par cse 21¢
No 10, I s. 30 Ibs. par cse 26¢
No 10, 4 s. 30 Ibs. par cse 27¢

CHURCH & DWIGHT
Soda Cow Brand

7 Caisse, 60 paquets de 1
1b., $3.00.

o| Caisse, 120 paquets de 3}
1b., $3.00.

Caisse, 30 pqts. 1 lb. et

= 60 pqts. 3 1b., $3.00.

Caisse de paquets de 5c, contenant 96
paquets, $3.00.

CIE. CANADIENNE DES PRO-
DUITS AGRICOLES
Montréal

Lait Laurentia cse 12 pintes 1.50
Lait Laurentia cse 20 chopines 1.50
Lait Laurentia cse 24 demiards 1.20
WILLIAM CLARK
Montréal
Conserves La doz.
Viandes assorties IS '2.25
Compressed Corned Beef Is 2.25

Compressed Corned Beef .28 3.75
Lunch Ham “18 2.2§
Lunch Ham 28 3.50
Ready Lunch Beef 1s $2.25 25 3.75
Geneva Sausage IS 2.50 28 4.25
English Brown IS 2.10 28 3.50
Boneless Pigs Feet 1s 2.10 28 3.50
Sliced Smoked Beef 3#s 1.50 1s 2.50
-Roast Beef 18 2.25 28 3.75
Ready Lunch Loaves, Veau

Jambon, Boeuf, assortis is 1.60
Ditto 18 2.75
Boeuf Bouilli I8 2.2§
Boeuf Bouilli 28 3.7%
Boeuf Bouilli 68 13.00
Pork and Beans, sauce tomates 28 0.95
Pork and Beans, sauce tomates

boites plates 38 1.1§

Pork and Beans, boites hautes
sauce tomates

Pork and Bcans,I Plain 18

0.60

Pork and Beans, Plain 28 0.95
Pork and Beans, Plain, boites :
plates : : 38 1.1§

POURLES
Additions,
Soustractions,
Divisions

LA MACHINE A 10 TOUCHES

EST RECONNUE ETRE

SANS RIVALE

et Multiplications.

12 Edifice Coristine ~
Telephone: MAIN 1346

Demandez notre catalogue, ou venez nous voir.

Service.

que des

Toronto.

Halifax.

La Continqntal Bag &
Paper Company, Ltd.

Manufacturiers de Sacs Exclusifs.

La Vente des Sacs en Papier n’est qu‘une partie de notre

Nous nous faisons un point d’honneur de ne fabriquer que
des Sacs de la Meilleure Qualité et d~ 1a plus grande Solidii €.
Demandez 4 votre Marchand en Gros de ne vous fournir

SACS “CONTINENTAL” ANTISEPTIQUES

ONTARIO-The Continental Bag & Paper Ltd, Ottawa et

Walter Woods & Co., Hamilton.

MANITOBA, ALBERTA, SASKATCHEWAN — Walter
Woods & Co., Winnipeg

NLLE ECOSSE, ILE DU PRINCE EDOUARD, ILE DU
CAP BRETON - Thomas Flavagan, Upper Water St.

OTTAWA.

DISTRIBUTEURS :

CIE. DALTON

MONTREAL

NOUVEAU BRUNSWICK—]. Hunter White, Agent, Mar-
ché du Nord, St-Jean.

COLOMBIE ANCLAISE—Smith, Davidson & Wright Ltd.
Vancouver.

PROVINCE DE QUEBEC —The Continental Bag & Paper
Co. Ltd., 584 rue St-Paul, Montréal.
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COMMENT CELA
VA-T-IL

POUR LE CIRAGE

ugget’?

Poussez-vous la vente
d’une spécialité qui est
annoncée et bien con-
nue ?

The “NUGGET” POLISH C0., LIMITED
9, 11 ¢t 13 DAVENPORT ROAD

TORONTO, - - - - - - - ONT.

CHEZ TOUS LES EPICIERS.

GUNN, LANGLOIS & CIE, Limitée

Agents pour Montréal et la province de Québ.c,

LES ACHETEURS JUDICIEUX INSISTENT
POUR OBTENIR CES LIGNES

Les Finnan Haddies Marque Thistle

Les Haddies pris, nettoyés, préparés et empaquetés au bord
de I’eau, et portant la marque de commerce *‘Thistle'’ sont
aussi strictement de la plus haute qualité que le Chardon,
vieil embléme de 1'Ecosse.

Leur propreté est toujours proverbiable,—leur saveur est
exquise—ce sont de véritables Haddies loujours.

Les Fruits en Conserves de Griffin
et Skelley ‘

Cueillées par des mains expertes, choisies par des yeux
toujours vigilants, mis en boites dans la Manufacture de
Précision—la meilleure que les dollars, 1 s cents, l'intelli-
gence et le bon sens peuvent offrir aux gens difficiles
Asperges, Abricots, Péches, Poires, Cerises Prunes et autres
fruits de table, en conserves. Produits de qual té!

La Gélatine de Cox

1.a pureté absolue de la Gélatine de Cox en fait un produit
étalon de réputation mondiale, Qu'elle soit sous forme de
poudre ou hachée, elle est aussi indemne de substances
étrangdres que la plus pure eau de roche. Elle ne désap-
pointe : jamaisles gens obtiennent’ce qu'ils comptaient avoir
et ce dont ils pnt besoin gnand ils achétent la premiére des
gelatines—celle de Cox

ARTHUR P. TIPPET & COMPANY,

MONTREAL Agents TORONTO

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ “LE PRIX COURANT”.
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Pork and Beans, boites hautes

J. M. DOUGLAS & Co,,

Marque Reindeer (4 doz. par cse). $6.00

Plain 38 1.35 Marque Mayflower (4 doz. par cse) 5.23
Pork and Beans, sauce Chili 1s 0.60 Montréal. Marque Clover 54 doz. par cse) 4.75
Pork and Beans, sauce Chili 28 0.95 Bleus a laver Lait évaporé (non sucré)

Pork and Beans, sauce Chili 38 1.1§ Lalb. Marque Reindeer Jersey, Boite de
Ox tongue 148 9.00 4 “Bleuol”, boites Famille (4 doz. par caisse) ~ 3.90
Ox tongue 28 10.00 } b o nots Marque Reindeer Jersey, Boite
Ox tongue 2}s 11.00 10 ibs, 50 pq moyenne (4 doz. par caiuez} 4.50
ellied %::al is 1.50 de 4 carrés, 15¢ Marque Reindeer Jersey, Boite
}ellied Veal 18 3.00 “Sapphire” d’hétel (2 doz. par caisse) 4.25
Jellied Veal 28 3.75 Carque Reindeer Jersey, Gallon
Gelées de Bouillon 28 3.50 btes de 14 Ibs. douzaine par caisse) 4.75
Gelées de Bouillon 6s Il.: ﬁt; LN o git:nfl,e {)(l?t.es o afé (i“,c det :t aSucre) )
Potted Meat 5 AT/ LS ) arque Reindeer (2 doz. par cse) §5.00
offee et ¢ Veal UYAL de 14 lbs, pats Marque Regal (2 doz. par cse) 4.50
Ham, Tongue, Beef and Veal, . de et 1 Ib. 10c  Marque Reindeer, en jarres en
$0.50 #s 1.00 - verre (2 doz. par caisse) 6.20
Tongue, Ham and Veal, paté #s 1.20 WM. H. DUNN, Cacao (avec Lait et Sucre)
Pités de Foie is 0.90 Montréal. Marque Reindeer (2 doz. par cse) 4.80
Patés de Foie s 1.35 Edward’s Soups Limite de fret: soc par cwt.

Soupes La doz. (PVO;iigéetsé s(?ralll;u;ﬁ;' Eé%::’ ,f.g nE;ltigdﬂ Conditions: Net 30 jours, sans escompte.
Chicken pqts 1.10 ' 3
Mulligataknay, Oxtail, Kidn‘ely To- gh;:ace.ts sc. Cartons 1 doz. par NGade#| Lait et Crémes Condensés.

mato, Vcietab!e, Mock Turtle, carton 0.45 %d st. Charles “Family”  3.90

Consomme, Pois pqtz ;-00 Pa(qucts,tgc.)Boitesda doz. chaque ‘ St. Charles “Hatel” 4.25

M a doz. assorties), par doz. 0.45 1%y o) e "

h.(ince eat . Paquets, 5c, par doz. de bandes DR g Lait “Silver Cow 5-40
(Tins fermées hermétiquement.) de 5 chaque 2.25 “Purity” 5.25
18 $1.25, 28 1.95, 38 3.00, 48 4.00, 58 5.00 (ou en boites de 40 bandes

$7.50 par boite.) Lait condensé.
Plum-Pudding Canistres, 15c. Boites 3 doz., La cse
Anglais 1s 1.90 grandeur, 4 oz., par doz. 1.45 Marque [Eagle, 4
Plum-Pudding Camstrcs, 25c. oites 2 dOZ., A doz.' chaque
Anglais 28 2.40. deur, 8 oz., par doz. 2.35 70 | Marque Gold Seal,
: 2 doz., chaque 5.25
Boeuf fumé en tran BORDEN MILK CO., LIMITED, Marque Challenge,4

ches “Inglass” is 1.50 Montréal. doz., chaque 4.75
Boeuf fumé en tranches “In- Liste de prix pour I'Est, Fort William

glass” is 2.10 inclus. Lait évaporé.
Boeuf fumé en tranches “In- Prix au  Marque Peerless “Hotel”, 2 doz,

glass” .18 3.35 Lait Condensé (sucré) Détaillant chaque 4.25

Ty p1idall
111
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faut un appareil BOWSER.

Le Réservoir de Sureté et 3 Mesure Automatique |
de Bowser, pour I'Huile, Peut Etre Placé dans
un Endroit Commode du Magasin,

Sarce qu'il est propre et ne laisse pas échapper d’huile pour tacher 1€ plancher ni abimer les articles alimentaires, Le réservoir ancien
oit &tre tenu dans un hangar ou une oave, ce qui vous force  quitter le magasin pour aller chercher de I’huile. L’appareil LOWSER
est pourvu d'une soupape automatique qui arréte I'écoulement de 1’huile aussitdt qu’on cesse de pomper, de sorte qu'il n’y a jamais -
d’épanchement ; I'appareil dispense de vilaines mesures huileuses et de I'entonnoir Le calculateur vous dit ce qu'il faut charger, et
l'indicateur flottant montre la quantité d’huile qni reste dans le réservoir. De fait, pour vendre de I'huile avec propreté, il vous
Demandez notre BROCHURE GRATUITE sur la maniére de tenir et vendre I'huile.

66-68 Avenue Frazer,

Fabriqué par des Ouvriers Ganadiens et vendu par des Vendeurs Canadiens.

S. F. BOWSER & COMPANY, Inc.,

TORONTO, Ontario.

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS; CITEZ “LE PRIX COURANT".
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Du Francais pour les Francais

L’International Stock Food Co., traite
bien le commercant Canadien.

L’International Stock Food Co, Limited, de
Toronto, manifest: ses égards pour ses clients Frangais en
faisant éditer son Attrayant Livre de $3,000 sur le Bétail, ses
annonces, ses lettres et sa littérature en général en Frangais
ainsi qu’en Anglais.

On répond aux lettres des clients Frangais en se ser-
vant de leur langue. Cecirend facile au Marchand de se
créer des affaires donnant de bons profits au moyen de la

Nourriture “International” pour le Bétail
et des Remédes “International”.

LISTE DES SPECIALITES

Nourﬂturo “Internatio-
nal’ pour le Bétsil

Nourriture pourlaVolalille
Destructeur de Poux.

Guérison des maladies
des jeunes animaux.

Ils rapportent un bon
profit au marchand et consti-
tuent réellement la ligne la
plus profitable en leur genre
car ils sont siconnus et si in-
tensivement annoncés !

Ecrivez pour avoir 'es
prix faits aux marchands et

Folidres Vérmiupes. pour obtenir tous détails.

"” emulinl Sock Foud o

Son Influence Compte

I'onnez-lui toujours un sel de table qui soit sec et fin, qui
coule bien de la salidre et sans effort,

Le SEL de Table

WINDSOR

devient un ami sincére de toute personne parce qu'il est sec
et fin, qu'il ne se pétrifie pas dans la saliére et qu'il donne
aux aliments )a saveur exacte qu'il doit leur donner—sans
laisser aucuns trace d’amertume.

The Canadian Salt Company Limited
WINDSOR, ONTARIO.

I’Habitude Grandit.
MEADOW
CREAM SODAS

Prenez Phabitude de tenir
nos MEADOW CREAM SODAS
et observez I'augmentation
des affaires et des profits.

THE
W. J. CROTHERS CO., Ltd.
KINGSTON, Ont.

GELA VOUS RAPPORTERA DE VENDRE
SNAP

Chaque marchand finira par se rendre compte qne son véri-
table intérét est de vendre SNAP—alors pourquoi ne pas
enirer en ligne tout de suite? Il y a un bon béaéfice 2 faire
en tenant SNAP et les ventes se multiplient rapidement.
SNAP est le meilleur nettoyeur pour les mains qu'il y ait
sur le marché, il enléve effectivement toute saleté, toute
graisse et crasse ; il laisse la peau unie et douce. Il n’endom-
mage pas les mains les plus délicates,

Tout le monde a besoin de SNAP. - .

SNAP COMPANY, LIMITED
MONTREAL, Qué.

%)

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ “LE PRIX COURANT”.
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Marque Peerless “Boite Haute”, 4

doz., chaque 4.50
Marque Peerless “Pour Famille”, 4

doz., chaque’ ,
Marque Peerless “Petite Boite”, 4

doz., chaque 2.00

CANADIAN FAIRBANKS-MORSE
CO., LIMITED.

) Montréal.

Barils No 1 (200 lbs.)
Edwardsburg Silver Gloss, paquets

0.06%

chromo de 1 1b. (30 1bs.) 0.07%
Empois Silver Gloss (48 1bs.) en

canistres de 6 1bs. 0.
Empois Silver Gloss en boites a

coulisse de 6 lbs. 0.08

Kegs Silver Gloss, gros cristaux
(100 1bs.)

0.07
Benson’s Satin (28 1bs.) boites en

. " carton de 1 lb., étiquette chromo 0.07%

Benson’s Enamel (eau froide)

E. W. GILLETT COMPANY LIMITED |

¢

Toronto. Ont.:

—

AVIS,—1. Les prix cotés dabdostte L
ont mur marchandises aux points &
listribuuion de fron dans Ontario &
Juébec, exoeptd IA od des listes spécia
es de prix plus é!evés sont en vigueur,
tils sont sujeta & varior sans avis.

Lavain en ‘Tablettes
“Reyal.”
Boltes 36 paquets &

« T : . (40 1bs.) la caisse . 3.00 6c . . . "
Faos .("Le savon Qul - penson’s Enamel (eau froide) I.ceul ]apbo:’te 8"115
nettoie”.) la caisse (20 1bs.) 1.50 ve en Foudre de
) . Casco Potato Flour (20 lbs.) 0.10 Glllett.
Par douzaine de boi- Celluloid.
tes 0.80 Boite contenant 45 boites en car- R e
ton, par caisse 3.60° 4 doz. A la calsse’ $3.60
Empois de cuisine.
Yankee Cleaner. W. T. Bepsocn & Co.'s Celebrated 8 calsses . . . . 3.40
Boite de 1 gallon $1.gg Cal;;%‘frggre ‘(’:'c')‘m(‘ié’t;lt_’cs}-‘) 0.07% b calsses ou plus 3.3§
golte ge 3 g_allton 8-32 (40 1bs.) 0.053 Poudre & Pite “Magic” .
oite de 1 pinte : . \
Boite do ¥ chopine g e (Boite de 20 lbs., ic en plus.) Ne contient pas d’alun.
Dix pgurd ct:int d’ebscpmpte sutlj toute ELIE CHARBONNEAU TN 6 d' , : Lasgo;..
commande de douze boites assorties. QT | oz. de c. . . $0.
Marché Bonsecours N it (e
THE CANADA STARCH CO., Ltd, ‘*‘-‘{—'r 4 302- ge é 0z. . . ggg
Manufacturiére dg marques Edwards- Montréal rj :ﬂg:. dg : g:. 7= 10
ur k v 0 e ® ® -.
Empois de buandenge. La lb. Bananes $2.25 $2.50 MAH( 4 goz. ?18 lg 0z. . . igg
Canada Laundry Starch (caisse de Citrons, la caisse 3.00 JLo i dg:‘ dg is g:', " g%
40 lbs) ) 0.054 Tomates ) 0.75 | PQKIN(x "‘2doz. do 16 oz . . 2'30
Canada White Gloss (caisse de 40 Choux nouveaux, la douzaine 0.50 b R 1d .d 23 1b 0 i 5‘00
1bs.) paquets de 1 Ib. 0.061 Patates, par 8o Ibs. 1.00 | IS me ) ‘ doz. dg 5* lb:. . 9.60
Empois No 1, Blanc ou Bleu (cais- Prunes Cal,, Ia caisse 2.50 | gk b ngL de 6 oie “'
ses de 48 1bs.), boites en carton Péches 1.25 i d°" de 12 0z.
de 4 Ibs. ~ 0.061 Oranges navel 3.75 2 43:' dg 16 g:' l"csﬂo%
Empois No 1, Blanc ou Bleu (cais- Concombres, la douzaine . 0.25 . * ’
ses de 48 1bs.), boites en carton Pommes nouvelles, la boite 1.25 Vendue en camsn'ef seulement.
de 3 lbs. 0.063 Pruneaux panier 0.50 Remise spéciale de 3% accordée sur le/
Kegs No 1 d’Empois Blanc No 1 Péches, panier 0.80 | eommandes de b calsses et plug de It
(caisse de 100 1bs.).. 0.06% Poires, la caisse 4.00 | Woudre & Pite “Magic™

LE SAVON FAIRY
Quand nous vous disons que vous pouvez compter sur le SAVON.
FAIRY comme étant un vendeur actif et constant, siir de satisfaire
vos clients, c’est que nous savons positivement que le morceau de
savon ovale, flottant, blanc et doux est le MEILLEUR qui se puisse
vendre a cinq cents et que VOS CLIENTS le savent.
.. Nous avons annoncé le SAVON FAIRY d’une maniére si inten-
sive” que la devise ‘* AVEZ-VOUS UNE PETITE FEE DANS VOTRE
DEMEURE ? " signifie ‘' LE MEILLEUR SAVON QUE JE PUISSE
ACHETER " dans I'esprit de toutes les femmes.

Ne manquez pas de faire un bon étalage de SAVON FAIRY—il se-
vend a vue.

“Avez-vous une petite Fée dans votre demeure ?”

The N. K. Fairbank Company Limited.
MONTREAL.
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AUX CULTIVATEURS : /NY

Nous recevons la créme des sé-
parateurs & main.

290 Ave. Papineau’
MONTREAL

Saindoux Composé

AING’

Reconnu comme le meilleur

Nous annoncons pour vous. ,
Les journaux Canadiens-frangaissont les porte-parole sur le marChe°

des produits Canadiens-frangaisinventés, maaufacturés et
vendus par des Canadiens-frangais dans toute la province.

ANTI-DUST Il n’en existe pas qui ait un

A °
La poudre 4 balayer désinfectante est la propriété gOUt plus fln‘
de Canadiens-frangais et est employée par ’
. CHACUN, Son Prix est raisonnable.

-PARTOUT..

Demandez nos prix spéciaux d’ouverture,

Départeient des nouvelles affaires. MATTHEWS-LAING LIMITED

The Sapho M’fg Co., Limited. Rue Mill . - MONTREAL.
MONTREAL

LES POUDRES NERVINES DE MATHIEU

sont un remede slmp:ie mais effectif contre tous les maux de téte — un reméde que chaque marchand peut recommander comme
tif s@r et rapide. ] .
e cS“imvous ne connaissez pas les Poudres Nervines de Mathieu, et +i vous &les sujet aux maux de téte, essayez-les vous-mémes
2 nos frais au moyen du coupon ci-joint.
. Cou:mc reméie contre ilel Bhuéneldet lee:
troubles bronchiques. le siropde Gondron e 0
POUDRES NERV[NBS d'Huile de Foie ?ie Morue ge Mathieu est Veuillez m'envoyer une m"‘.gﬁ“;“‘"
fameux et cette préparation scenr des deiP.-dncN.rvlnudoMatuou adresse
De MATHIEU ‘ Poudres Nervines — marche 4 grands pas| Suivante:
MNBM*»GW dans la méme voie. Noim
prestioeySooia i gy BN I [k A
- mom o == | [\ CIE J. L. MATHIEUfoc .o
S o ebome. Cosmimen (Nom de la maison de commerce).
jols o g .
e e Propriétaire.
::: - Ll Sh b k p 0 RUR. ssassinssnsaoancsssasassosodeesisosnesos
- L
CIMTOOKS * N Ville ou village....oeeeenueeeeiinineianns
MM. L. Chaput, Fils & Cie., Limitée. o
Dépositaires en Gros Montréal, P. Q. Provinee ccecesccscoccoccccecccssoscesacesaes

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ “LE PRIX COURANT".
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N. K. FAIRBANK COMPANY Coronet " . 18.50
N:’:‘e:l“:::':; o delld > - l..:: LIMITED Dardanelles (Turques) bouts unis 12.25
0. pq .. ‘ Dardanelles (Turques) bout lidge
\ . wm . . . . . . . . ’.;‘ Monuw . ou ll’gent . 12.50
No. 2 caisse 120 pqts de %3 Ib ., . 3. Prix du Saindoux Derby, boite de 600, la boite "00
6 caisses . . . . . .78 Emoire N Cut g
. Composé, Marque .mpire Navy Lu -00
No 3 caisse R’ Fatima 10.00
“AG/ 5 BOAR’S HEAD. F. Guinea Gold -
¢ 0 pats. de1lb. . } o O. B. Montréal. Gloria 5.75
et 60 pqts.dej1db. J ™ Tinettes 6o Ib. 0.113 Gold Crest 6.00
G calsses . . . . . 2.76 Tierces o.r1  Hassan (Turques) 8.50
; No. & calss Imperial A. A. 27.00
=0 ARG Seaux en bois, 20 lbs. o.113 Imperial A, A, 1 35.00
100 pqts de 10 oz. 2.90 Chaudiéres, 20 Ibs. o.11 Mecca (Egypt:oennesg . 8.0
¥ colasse 98¢ Caisses, 3 Ibs, 20 4 la caisse o.12 Mogul (Egyptiennes) bouts unis 12.00
Crame d Trt .d Chaudiéres, 5 Ibs., 12 4 la caisse o.11§ Mogul (Egyptiennes) bouts en
réme de Tartre de Caisses, 10 lbs., 6 & la caisse o.11} liege . 12.00
“Gillett” GUNN, LANGLOIS & CIE, Limitée, %urai .({;lr((%uest)tbgut)s unis xg.oo
LA des Montréal Nf(ﬁ)e E ur u(:::) ahac 8'(513
% 1b. pqts. (4 doz. dans Prix du Saind Old Chum 1 8:00
o !a calsse) . . . . $1.00 ouX  0lId Gold o 6.30
} Ib. pats. (4 doz. dans Composé, ~Marque Fall Mall gg::;:: ;’ggﬁ‘)‘"‘) 18.50
a calsse) . . . . 2.00 EASIFIRST Players’ Navy Cut §.20
La cse SHOKTENING Ti glchm%ld Strlaight Cut x;.oo
y <, EXCELS . ierces 0.11 weet Capora .50
: S0 gg::- ; Po oo s {“‘t’,“:" J38.00 {2 ous Tinettes 60 Ib. 0.11} gwtfert{ Sixteen b 575
3 1b. canistres rondes, avec couver- d Seaux en bois-20 1bs 2.343 MRS LtORKIEIRS) :50
cles fermant & vis (4 doz. dans la o Chaudid ", ’ -34 Cigarettes importées. Le 1,000
4 audiéres, 20 Ibs. 2.34% 3

calsae) € v s o oo v RV oiicey 3 Ibs b, o.13 Capstan (douces et medium) 12.00
1 Ib. canistres rondes, avec couver- Caisses, 5 Ibs. Ib. 0.1z Capstan, boites de 10 avec porte-

cles fermant & vis (3 doz. dans la Caisses, 10 Ibs. Ib. 0.1z ¢ SigRiesies rtées du Caire. E 12.50

caisse) . .+ « « 410 Pains moulés d'une livre 0.12} "t‘;;" e,(tmpgne ;30 :5 ire, Egyp- 20.00

Laib ’ .
IMPERIAL TOBACCO CO. OF CA- Extra fine No 30 . 23.00
el B e 8 NADA, LIMITED. Khedivial 30.00

10 Ib. boltes en' bols . . . ... 030 Cigarettes Le 1,000 Three Ca;tlga, b:ites de ferblanc,

36 i seaix en holy & T 030 Athlete . . 8.50 50 8. et boites de carton 108.  15.00
et ettt 38 Bouquet, boite 350, par boite 575  Three Castles, boites de fantaisie 16.00
860 lh: barils ter et : - : : .:” Calabas!'l 11.00 Tabac a Ci‘uette.. L. 1b.

s cemr s Columbia (tout tabac) 11.00 B,C.No1, 1/12 8. 1.02

Profits et Livres

Chaque fois que vous vendez quoi que
ce soit 4 votre comptoir, la justess - de vos
balances détermine votre profit ou votre
perte. Il vaut mieux pour vous ne pas
avoir de balance du tout que d'en avoir
une inexacte, car les erreurs qu'elle vous
fait commettre vous causeront bien des
ennuis. Si la pesée est trop 1égére, vos
clients mettront en doute votre honné-
teté et vous perdrez
leur clientéle. Si la
pesée est trop lonrde
vous perdrez de l'ar-
gent & partir du jour
oll vous commencerez .
4 vous en servir. v)

Par

Digne de confiance

P S

———

N’hésitez pas

i DDA

' & emmagasiner et recommander le

FEAIRBANKS

‘‘Les balances qui ont rendu le pesage juste."’
Elles sont manufacturées depuis plus de 8o ans et ont une
réputation internationale pour la justesse et 1a durabilité. Les
Balances Fairbanks ont été adoptées par les gouvernements
des Etats-Unis, du Canada et étrangers, et sont universelle-
ment employées dans presque tous les cas ol I’exactitude des
poids entre en ligne de com. te pour réaliser des bénéfices. La
Bascule Transportable Ilustréeiciestnotre typeétalon pourla
pesée de tous les gentes de marchandises générales. Comme
pour toutes les Balances Fairbanks, toutes ses parties sont
fabriquées au moyen des meilleurs matériaux ; les supports et
pivots sont en acier finement trempé. On les livre avec ou
sans roues. Diverses grandeurs, pesant de 400 4 2,500 livres.
Ecrivez pour avoir notre Catalogue et nos prix.

THE CANADIAN FAIRBANKS-MORSE CO., Limited.

444, rue St-Jacques, MONTREAL.

SODA A PATE

- “COW BRAND”

Il est remarqué pour sa force, sa pureté, et le fait
qu'il est digne de confiance ; c’est un des grands
favoris de la cuisiniére.

Examinez vos stocks. Commandez-en & volre

fournisseur en gros.

CHURCH & DWIGHT

LIMITED

Manufacturiers

MONTREAL

.
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IX

Faites que toute Vente compte.

Retirez tout le profit possible de votre commerce de I'automne.

Aucun marchand ne peut perdre le profit méme d’une seule vente.

La Caisse Enrégistreuse “National” vous aidera a prendre tout
votre profit en mettant un arrét sur les pertes provenant des
erreurs ou des négligences.

Elle contraint le commis a faire un record exact et inaltérable
pour chaque transaction.

Flle prévient 'oubli de débiter les articles vendus a crédit.

Elle force a créditer preclsement I'argent recu en acompte etde
tenir compte de I’argent déboursé.

Elle vous maintient en contact avec tous les déparfements de votre
commerce et vous aide a en retirer tous les bénéfices plus conve-
nablement.

Elle augmentera vos profits - Demandez des détails
The National Cash Register Company
Bureau de Montréal - - 1 et 3 Rue Notre-bame Est

Manufacture Canadienne - TORONTO .
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12
Athlete, 1/12 s. 1:.67
Sweet Caporal, 1/13 s. 1.15

Tabacs coupés. ’ + Lalb.
Old Chum, 10 s. 0.82
Lord Stanley, Tins & 1b. 1.11
Meerschaum, 10 s, 0.81
Athlete Mixture, Tins 4 et 1 1b. 1.37
0Old Gold, 12 s, 0.97
Seal of North Carolina, 12 s. 0.97
Duke’s Mixture (Cut Plug), 11b.  0.84

Old Virginia, pqts 3 et 1 1b. 0.00 0.65
Dube’s Mixture (Granulé),

1/10 s. Bags § lbs. carton 0.87
Bull Durham,

1/10 bags, 5 1bs. carton 1.25

1/16 bgs, 5 lbs. carton 1.2%
Old Virgimia, pqts 1/16 1b. 0.65
Snap. pqts 1/12 et 1/6 Ib. 0.48
Calabash Mixture, tins § et 1 1b. 1.15
Calabash Mixture, tins { 1b. 1.20
Calabash Mixture, tins § 1b. 1.35
Capstan Navy Cut (importé) tins

8 Ib. Medium et Fort 1.5¢
Capstan Mixture (importé) tins
1% Ib. Medium 1.50
Pride of Virginia (importé) tins

1/10 1b. 1.35
Old English Curve Cut (importé)

tins 1/10 1b. 1.3
Tuxedo (importé) ting 1/10 Ib. 1.37
Lucky Strike (importé) tins 1/10 1.3¢
Rose Leaf (importé, a chiquer),

pqts 1 oz. 1.24

Tabacs 3 chiquer (importés) La lb.
Piper Hiedsieck 1.22

Tabacs en poudre. La 1b.
Copenhagen en boites 1/12 1b. 0.90
Horseshoe 0.90
Rose No 1 de Landry 0.32
Rose No 1 de Houde 0.34

12 lbs., boites 6 Ibs. 0.39

(Empire Branch)

Tabacs 2 chiquer. La b,
Club barres, 5 4 )2 barre, 6 morc.

a la Ib., boites § Ibs. 0 42

Moose 11 s. 0.40
Snow Shoe barres. 63 morc. 4 1a 1b. 0.45

Stag 51/3 morc. a la b, } butts 0.39
Black Watch 6 s. 0.4%
Bobs. 5 s. et 10 s. 0.39
Currencv, 10 s 0.30

Pay Roll 73 s,

0.59
Empire Navy Chewing barres 14 :
oz., boites 7 lbs. 0.583
Tabacs 3 fumer en palettes La 1b.
Rosebud, 3 x 3, 7's. V4 cads. 8 Ibs 0.50
Pedro barres. 16 oz., 5§ morc. 4 la
Ih.. boites 6 1bs. 0.58
Empire 6 s. et 12 8. 0.44
Rosehud 6 s. 0.45
Ivy 7 s. L 0.50
Shamrock 6 s. v.45-

Tabacs hachés. La Ib.
Great West (Sac) 8 s. 0.59
Regal, cube cut en boites 9 s. 0.70
Taxi, Crimp cut, boites 10 s. 0.78

HENRI JONAS & CIE,
Montréal.

Pates Alimentaires. La lb.
Macaroni “Bertrand” 0.08
Vermicelle “Bertrand” 0.08
‘Spaghetti “Bertrand” 0.08
'\lphabets “Bertrand” 0.08
Nouilles “Bertrand” 0.03
Coquilles “Bertrand” 0.08
Petites Pates, etc. 0.08

Extraits Culinaires. La dos,

1 oz. Plates. Triple concentré 0.84
2 oz. Plates, Triple concentré 1.87
2 oz, Carrées, Triple concentré 1.88
4 oz, Carrées. Triple concentré 3.34
8 oz, Carrées. Triple concentré 6.25
16 oz. Carrées. Triple concentré. 12.00
2 or. Rondes, Quintessences 1.96
24 ¢ Rondes, Quintessences 2.19
5 oz. Rondes. Quintessences 3.75
8 oz. Rondes, Quintessences 6.67

4 oz. Carrées. Quintessences. Bou-
chons émeri 3.75

8 oz. Carrées. Quintessences. Bou-
chons émeri 7.50
2 oz. Anchor. 1.0
4 oz. Anchor. 1.75
8 o0z. Anchor. 3.00
16 oz. Anchor. 6.00
2 oz, Golden Star “Double Force” 0.75
! 4 0z. Golden Star “Double Force” 1.25
8 oz. Golden Star “Double Force” 2.25
16 oz. Golden Star “Double Force” 4.25
‘ 2 oz. Plates. Soluble. 0.75
4 oz. Plates. Soluble, 1.25
8 oz. Plates. Soluble. 2.25
16 o2 Plates. Soluble. 4.25
1 oz London. 0.50
2 oz. [.ondon. 0.75

Extraits 4 la livre de $1.003 3.00
Extraits au gallon de $6.00 i 24.00
Mémes prix pour extraits de tous fruita.

Moutarde Frangaise. La grosse

Pony Mustard, 2 doz. 3 la cse
Small Mustard, 2 doz, 3 la cse
Medium Mustard, 2 doz, 3 1a cse
Large Mustard, 2 doz. 3 la cse
Tumblers Mustard, 2 doz. 4 la cse
Muggs Mustard, 2 doz. i la cse
Nugget Tumblers, 2 doz. 3 la cs
Athenian Tumblers, 2 doz. 3 la cse
Gold Band Tumblers, 2 d. i la cse
No 67 Jars Mustard. 2 doz. 3 la cse 13.20
No 64 Jars Mustard. 1 doz. 3 la cse 18.00
No 65 Jars Mustard, 1 doz. 3 la cse 21.00

8.40

7.80
10.80
12.00
10.80
13.20
13.20
13:20
13.80

No 66 Jars Mustard, 1 doz. & ia cse 24.00
No 68 Jars Mustard, 1 doz. 4 la cse 15.00
No 69 }ars Mustard, 1 doz. 3 la cse 24.00
Molasses Jugs Must, 1d. 3 lacse 21.00
Jarres 1 gal. Mustard, 1 d. 4 la cse 36.00
Jarres 1 gal. Mustard, 3 d. 4 la cse 54.00

Vernis & chaussures. La dos.

1 doz. A la caisse.
Marques Froment. 0.75
Marque Jonas. 0.75

Vernis Militaire & I'épreuve de I'eau. 2.00

MATTHEWS-LAING, LIMITED,
Montréal, Canada.

s PO:’

%5

Lard en Baril Marque “Anchor”
Lard pesant, Canada Short Cut,

Mess brl. 35/45 30.00
Lard pesant, Canada Short Cut,

Mess ¥4 brl. 15.50
Lard pesant, Canada Short Cut,

brl. 45/55 30.00
Lard pesant, Canada Short Cut,

14 brl 15.25

Lard pesant, Brown Brand, désos-

sé, tout gras, brl. 20/35 29.00
Lard clair. pesant. brl. 20/35.
Pickled Rolls, brl, 30.00
[Lard 4 féves. (petits morceaux,

mais gras), brl 23.00
Heavy, clear fat backs 40/50 27.00
Heavy, clear fat backs 60/70 25.50

Saindoux Composé Raffiné, ci:oix.
Marque “Anchor”.

Tierces, 375 lbs. Ib. o.10}
Boites 50 lbs. net (doublure par-

chemin) 0.108%
Tinettes, 50 1bs. net (Tinette imi-

tée) 0.10%
Seaux de bois, 20 lbs., net, $2.20  o.11
Seaux de fer-blanc, 20 lbs., $2.10  o.10%
Caisses 10 lbs. tins, 60 Ibs. en cais-

ses, bleu o.nli
Caisses 5 lbs. tins, 60 1bs. en cais-

ses, bleu o.11}

Caisses 3 lbs. tins, 60 Ibs., en cais-
. ses
Briques de saindoux, 60 lbs, en
caisse
Saindoux Marque “Anchor” (garanti
pur).

o.r1}

L’Etalon Canadien de qualité.

‘Ethuette bleue.

Granulé Etalon Extra

Etiquette rouge.

Sugar

Le meilleur sucre fabriqué.

Etiquette verte.

0.12} |

|
|

l
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MACHINERIE « CORDONNERIE

Pour tous Travaux depuis la Mise en Forme

jusqu’au Finissage.

Systémes Goodyear
pour

Cousu -Trépointe et
Cousu-Chausson

MARK

|

Machines “Consolidated”
a monter

d’apreés la

Méthode Manuell

' ~

Presses

a découper les tiges

Modéle C.

Machines
Rapides
“Standard®
A visser les semelles

|

Machines Davey a

cheviller bois
avec

bigorne

Machines & Enfoncer les clous protége -talon --- Machines 4 Estamper, & Charger, -& Poser, a
Fraiser, & Gouger, & Verrer et 4 Finir les Talons---Machines  clouer “Loose Nailer”” et Machi-
nes & Bonbouter--Machines & Cimenter, & Poncer et & Parer--Machines a Entoiler les Premiéres,
“Série Gem"--- Machines & Poser les Oeillets --- Oeillets, Cambrillons, Brosses, etc.

R e ——

United Shoe Machiﬁery Company of Canada

Montréal, Qué.

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ “LE PRIX COURANT". _
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Tierces, 75 lbs. 0.143 Saucisses fumées. Verts, moyens, 100% boites

8.23
Boites, 50.1bs., net (doublure par- Bologna (Bondon de Boeuf) 0.08 Vcrts., coupés, 100} boites 8.00
chemin) } 0.143 Bologna (Enveloppe cirée) 0.07% Coupés, 1003 boites 8.00
Tinettes, 50 lbs., net (tinette imi- Brunswick (Beef Middles) 0.08 Macédoines, No 1 extra, 1004 btes 12.00
tée) 0.14% Frankfurts o.10  Macédoines, No 1 extra, 40 flacons 9.00
Seaux de bois, 20 lbs., net (dou- Polish 0.09  Cotes de Céleri, 1004 boites 8.00
blure parchemin) $3.00 0.15  Garlic 0.09 | otes de (:éler. So hoites o o
Seaux en fer-blanc, 20 lbs. Empress (Poulet, jambon et lan- Soupes (Pois, Oseilles et Cerfeuil, etc.)
brut © $2.00 o0.143 gue) doz. 1.10 Oseilles, 100% boites 9.50
Caisses, 10 lbs,, tins, 60 lbs., en Saucisses fraiches. Purée de tom. concentrées, 1004 b 9.00
caisses rouges 0.15¢  Saucisses de porc (tripes de porc) o.098 Purée de tomates, 50 boites 9.00
Caisses, 5 lbs,, tins, 60 lbs, en Saucisses de porc (tripes de mou- Julienne, 1004 boites 8.50
caisses rouges 0.15% ton) 0.10 Cerfeuil, 1004 boites 9.50
Caisses, 3 lbs., tins, 6o lbs., en Petites saucisses de porc (pur Asperges. C/8
caisse 0.15% porc) 0.16  Pointes téteg seulement, 1004 btes 30.00
Saindoux en carré d'une livre, 60 Saucisses Cambridge (paquets de Branches géantes, 1004 boites 28.00
Ibs., en caisse 0.15% 1 1b. o.103 Branches géantes, 50 boites 26.50
Viandes fumées. Saucisses de fermier 0.10 Branches grosses, 100/ boites 26.00
Jambons: Premiére qualité. Chair 4 saucisses (seaux de 20 Branches grosses, 50 boites 22.00
Extra gros, 28 a 40 Ibs. 0.18% 1bs.) 0.084 Branches Extra, 50 boites 24.00
Gros, 20 & 28 Ibs. 0.19  Boudin blanc 0.07 Branches Fines, 1004 boites 23.50
Moyens, 15 4 19 | bs. 0.21 Boudin noir o o8 Branches Fines, 50 boites 22.50
Petits, 10 a 13 Ibs. 0.21% AGENCES Flageolets.
jamhons Goons, ieauler, gros 22 LAPORTE, MARTIN, LIMITEE,  Moyens, 100} boites 11.00
10 a 25 ; 0. ' ' ! P
Jambons désossés, roulés, petits Montréal. Pcst;r%:ezral Club 3 mcg
9 a 12 Ibs. 0.23 Légumes. B )
e, gu White Bear 4 s. 16.00
Bacon, Spécial Rose Brand 0-23 Petits Pois Importés “Soleil” White Bear § s 9.50
Bacon Anchor Brand, 3 déjeuner, Fxtra fins, 50 boites 14.50 Le Pilote ’ 14‘50
sans os, choisi 0.20  xtra fins, 1004 boites 15.00 Victoria $ s 00
Bacon Brown Brand, i déjeuner, Trés fin. 1008 boites l3:50 Savons de Castille Lb
marque‘anglaise, sans o’s. choisi 0.18 Fins. 100} boites 11.50 Le Soleil 72% d'huilé &'Olive. '
Bacon Windsor, dos pelé 0.23  Mi-fins, 100} boites 11.00 morc. de 10 0z., 200 3 la caisse  12.00
Bacon Windsor, sans os 0.25 Moyens, No 2, 100} hoi.tes 9.50 morc. de 10 0z., 100 a la caisse 6.00
Jambons de Laing, choisis, Pique- MO}'C{!S. Nf} 3. T00% bo_ltcs 9.00 morc. de 7 oz., 200 3 la caisse 7.50
que-Nique”, 10 A 14 Ibs. 0.17 Petits Pois “Frs. Petit & Cie.” morc. de 1 1b,, 50 4 la caisse 4.50
Petit bacon roulé, épicé, désossé, Fins. 1004 boites 000 morc. de 1 1b. long, 50 d la c¢/s  4.50
8 4 12 lbs. 0.16} M‘I"?"S- '00385‘1“{;3 7.50 morc ge ? lllt)) 50 & l? caisse 3.7;
> T égumes “Soleil”. morc. de 3 lbs.,, 12 4 la caisse  o0.10
Bal\tc);)n choisi, Wiltshire, coté, so 0.20 Haricots:— ) - barres de 11 1b., 25 a la caisse  0.08}
e . Verts, extra fins, 100} boites 14.00 La Lune 65% d’huile d’Olive. Lb.
Cottage Rolls 0.20 Verts, extra fins, 40 flacons 8.50 morc. de § 1b., 50 & la caisse 3.35
GRAND TRUNK Svsreh it |l L PACIFIQUE R
ANADIEN REAL |
Montréal et Toront De la Gare Windsor pour :
0. p
BOSTON, LOWELL, *9.00 a.m., *8.00 p.m.
9.00 a.m., 9.40 a.m., 7.30 p-m., 10.30 p.m. KEI:NEBUCK; OLD ORCHARD et PORTLAND,
9.00 a.m. *q.15 p.m.
Wagons Buffets, Salons et de Lecture sur trains TORONTO, CHICAGTO. *9 05 a.m., *10.00 p m. et
4 . : , S 11.00 p,m., pour TORONTO-NORD.
de Jc;ur., ethortqérs Pullman éclairés Iélectricité OTTAWA. 18.05 a.m., §8.40 a.m., tg.15a.m, *9.45
sur trains de nuit. SHEal-{n}]Hgé) K.p.m.. §7.45b?ﬁ%k’9.45 p.m.."‘lo.;;op.m.
LA SEULE ROUTE A DOUBLE VOIR ol YA, S8as k.,

il.15 p.m. 15.30 p.m., *7.25 p.m
H’?LIFAX et MONCTON, *7.25 p.m.
T ) o : ST-JOHN, N. B., *7.25 p.m,
L*‘International Limited® ST-PAUL, MINNEAPOLIS, *10 30 p.m.
WINNIPEG, VANCOUVER, %945 a.m. *g 45 p.m.
| E MEILLEUR CONVOI DU CANADA. De i% Gare Viger pous :

) QUEBEC,t9.00a.m.,*1.30 p.m.,*5.00 p.m.,*11.30 p.m.
Quitte Montréal pour Toronto et Chicago & 900a.m., TROIS-RIVIERES, "9.00 am., *I.3op.m., *s5.00
tous les jours, m., 15.55 p.m., *11.30 p m.

SHAWINIGAN FALLS et GRAND'MERE, *9.00
QUIPEMENT DE PREMIERE CLASSE a.m., 11.30 p m. *5.00 p. m. ?
JOLIETTE, 18 15a.m., *9.00 a.m., h1.40 p.m. t5.20
m

MO“‘I"G' ot Ottawa. SAIN‘.T-.GABRIEL. *9.00 a.m.,ir.40 p.m.15.20 p.m.

. ’ )

Quite Monral 4 8.16 ., et 2630 s, D

Arrive & Ottawa & 11.30 a.m , et 3 12.15 p.m, %9.30 a.m. i1.00 p m. hLI§ p. m. iz.15 p.m. t4.00

Quitte Montréal 4 3 55 p.m., et 4 8.00 p.m. p.m. 14 50 p.m. k5:10 p.m ' ' S

Arrive 4 Ottawa 4 7.10 p.m., et 4 11.15 p.m. /° NOMININGUE, *g.15,p.m. 'il.oopm t4.50 p.m
Trains 4 9.30 a.m.,, et & 3.55 p.m., tous les jours diman- \ tidien. % Al a8

A 8 * Quotidien. (t uotidien, excepté dimanche.
che C“XI:CgI(’)t:S ) Si 1?:) ';:C!I.%ﬁ'f;ettss :l:)rl:-o?s- .l:ucsolne: (:Ji:un.Wa l()ithanche sgu]emg)ut.Q (i) Samedi Eeulement. L
Salon-Buffet-Observatoire Pullman sur les convoia e () Samedi et Dimanche seulement. (k) Vendredi

p.m., et de 8.00 p.m. de 3.55 seulement.

BUREAU DES BILLETS
BUREAUX DES BI T :
122 rue St-Jacques. Tél. MaiI;Ingo: gxng:,rleun‘gn'lventure 141-143 rue salnt."acques

) EDIFICE DOMINION EXPRESS
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Tout le monde connait de

réputation les confitures,
gelées etc.de E. D. S.

En raison de I'énorme publicité des Confitures,
Gelées, Marmelades, Catsups de E. D. S. dans
tout le Canada, publicité qui vous soutient, ainsi
que de I'étalage attrayant des jarres. portant cette
marque de commerce bien connue et distinctive,
qui suggere l'idée d’en acheter, vous n'avez pas a
avoir peur des résultats.

Ces marchandises de qualité sont d'une pureté
de 100 p. c., elles ont la véritable saveur du fruit
frais, ce qui résulte de la propreté absolue de leur
préparation et du court laps de temps qui s’écoule
entre la cueillette du fruit et la mise en jarres.

Faites votre assortiment de stock maintenant.

Nos prix ne craignent aucune concurrence, si
I'on considéere la qualité.

La pureté des produits E. D. S. est prouvée par
'inspection du Gouvernement.

E. D. SMITH & SON
LIMITED
WINONA, ONTARIO

AGENTS :— NEWTON A. HILL, Toronto ; W H.
DUNN, Montréal ; MASON & HICKEY, Winnl-
peg ; R. B. COLWELL, Halifax, N.E. ; J. GIBBS,
Hamllton.
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DEPUIS UN SIECLE OU PLUS

St-Vincent a expédié le gros de 1'approvisionnement du
monde, en fait d’'herbe a fleche, parce que St-Vincent
Arraowroot est le meilleur,

Comme article courant de ménage il s’est fait une place
dans nombre de domiciles ; ses qualités salutaires et nu-
tritives en font un aliment sain et bienfaiteur pour les
j-unes gens, les gens agés et les invalides.

La grande variété de mets délicieux qu'on peut confec-
tionner avec cet aliment explique le * pourquoi’ de sa
popularité. Il se digére trés facilement.

Faites bien savoir 4 votre clientéle que vous avez le St-
Vincent Arrowroot et vos ventes seront considérables.
Pour renseignements et échantillons écrivez & J. Elliot
Sprott, Sccrétaire. :

ST. VINGENT ARROWROOT GROWERS
AND EXPORTERS' ASSOCIATION

KINGSTOWN Antilles

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ “LE PRIX COURANT”.
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BISCUITS

Qul Edifient un Commerce.

Tout épicier actif et intelligent de
vrait maintenant faire un effort
spécial pour pousser la ven-
te des biscuits

Soda a la
Creme Perfection
de Mooney

I1 a une occasion de le faire en cette
grande saison des réceptions et
des “Thés”. Iln'y a rien de plus
agréable au goiit, de plus croustil-
lant et de plus délectable en fait de
biscuits Tous les gourmets le savent

The Mooney Biscuit
AND CANDY CO., LIMITED

Manufactures a

Montréal, Stratford, Winnipeg,
Vancouver.

Succursales & Hamilton, Ottawa, Syd-

ney, C. B., Halifax, N, E., Fort Will

iam, Calgary, Vancouver, C. B., St-
Jean, T. N. .

La Farine Préparce deBrodie.

Vous Conserve Vos Clients.

Toujours digne de confiance, elle est préférée a
toutes les autres farines

UN BON VENDEUR.

Voyez le coupon des épiciers dans chaque
carton.

Brodic & Harvie, Limited.

14 et 16 Rue Bleury,
Tél. Main 436. MONTREAL.

Ne demandez pas plus 3 votre publi-
cité qu’elle ne peut vous donner, Son
actton €st limitée de méme que son ren-
dém¥nt.

¢/s 12 barres, 3 lbs. 0.08%
Huile d’Olive “Minerva” C/S

12 bouteilles, 1 litre 8.00
12 bouteilles, qgts. 6.00
24 bouteilles, pts. 6.50
24 bouteilles, 3 pts. .25

all.
c/s 2 estagnons, § gall. 2.00
c/s 6 estagnons, 2 gall. 2.05
¢/s 10 estagnons, 1 gall. 2.10
c/s 20 estagnons, § gall. 2.25
c/s 48 estagnons, § gall. 2.60

LAIT CONDENSE ET EVAPORE.
Borden Milk Co., Ltd., 3 'Est de Fort

William, Ont.

Conserve: —
Eagle Brand, 4 doz.
Reindeer Brand, 4 doz.
Silver Cow Brand, 4 doz.
Gold Seal Brand, 4 doz.
Mayflower Brand, 4 doz.
Purity Brand, 4 doz.
Challenge Brand, 4 doz.
Clover Brand, 4 doz.

Evaporé (non sucré):—
St. Charles Brand, petit, 4 doz.
Peerless Brand, petit, 4 doz.
St. Charles Brand, famille, 4 doz.
Peerless Brand, famille, 4 doz.
Jersey Brand, famille, 4 doz.
St. Charles Brand, haute, 4 doz.
Peerless Brand, haute, 4 doz.
Jersey Brand, haute, 4 doz.
St. Charles Brand, hotel, 2 doz.
Peerless Brand, hotel, 2 doz.
Jersey Brand, hétel, 2 doz.
St. Charles Brand, gallons, § doz.
“Reindeer” café et lait, 2 doz.
“Reindeer” café et lait, petit, 4 doz.
“Regal” café et lait, 2 doz.
“Reindeer” cacao et lait, 2 doz.

JOHN P. MOTT & CO.

O
»
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“
o
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Elite, per doz.
La lb.
Prepared Cocoa 8.28
Breakfast Cocoa 0.36
No 1 Chocolate 0.30
Diamond Chocolate 0.24
Navy Chocolate 0.29
Cocoa Nibbs 0.35
Cocoa Shells 0.05
Confectionery Chocolate 0.18 3 0.30
Plain Chocolate Liquors 0.18 4 0.35
Vanilla Stick la gr. 1.00

SALADA TEA CO.

4—»\07'@'”

Etiquette Brune, 1's et ¥’s.

Etgquette Verte, 1's et #'s.

Etinquette Bleue, 1’s, ¥’s, 1's et
's

THES DE CEYLAN
“SALADA”

Coﬁt. Vend.

$0.25 $0.30
0.27 0.35

s, 0.30 0.40
Etiquette Rouge, 1's et ¥’s. 0.36 0.50

Etiquette Or, au détail 0.44 0.60
Noir, mélé ou vert, de toutes qualités,
SAVON.

The GENUII\{E, empaqueté 100 mor-
ceaux par caisse.

Prix pour Ontario et Québec:
Moins de 5 caisses
Cinq caisses ou plus

ot
&8

IMPORTANT

Les Epiciers détaillants

qui désirent plaire 4 leurs
clients devraient étre certains
de pouvoir leur fournir les véri-
tables

Baker’s
Cocoa

and

Chocolate

Registered® avec la marque de com
Trade-Mark perce sur les paquets,

Ce sont des marchandises
de premier ordre, les meilleures
du monde au point de vue de la
pureté et du goft.

Manufacturées uniquement par

WALTER BAKER & CO.,

Limited.

Montréal, Can. Dorchester, Mass
ETABLIE EN 1780.

0.00

LACAILLE, GENDREAU & CIE

Successeurs de CHS. LACAILLRE & CIE,
EBPICIERS EN GROS
[mportateurs de Mélasses, 8i-

rops, Fruits 8ecs, Thé, Vins,
Liquears, 8ucres, Etc., Etc.

Spécialité de Vins de Messe de Sicile
et de Tarragone,

329 Rue St-Paul et 14 Rue 8St-Dizi
MONTREAL

CONFITURES PURES DE UPTON

CONFITINES PURES
NODVELLE sAIS0N
=~ Dt P10 &
WHITENANT PRETE!

Absclument pures
et de saveur déli-
. cieuse, conservées
dans des seauxde
s1bs. et des jarres
en verre de 16 0z,,
doublés or, scellés
~germétiquement.

PORE MERMELADE
DORINGE

UPTON

Bien et favorablement connue de
I’éricier et de ses clients dans tout le
Canada, ol elle est faite et vendue
de>uis plus de quinge ans.
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Les Féves au Lard

(ie CLARK

Au Naturel. Chili. Sauce aux tomates.

Nous pensons, M. I'Epicier, que
vous reconnaitrez avec nous que faire
de prompts bénéfices est essentiel-
lement une considération de premier
ordre dans la création d’'un mouve-
ment d’affaires profitable.

Plus vous employez de fois tout votre
capital dans un laps de temps donné,
plus grand sera votre BENEFICE.

Les Feves an Lard de
6LARK

Vous gagneront ce profit plus
grand.

Carelles sont annoncées d'une
maniére intensive, le public les connait
et les demande.

Car elles possédent la Qualité qu’'il
faut pour soutenir la publicité et garder
ves clients.

Parce que vous pouvez vendre plus
de féves de CLARK quc de toute
aulre marque.

Les Féves au Lard de CLARK,
assurent de prompts bénéfices.

De prompts bénéfices se tradui-
sent par profit et succés.

W. Clark - Montréal

Le Prét Immobilier, Limitée

244 Rue Ste-Catherine Est,
Montréal.
Phone Bell Est 5779

BUREAU DE DIRECTION ;

Président: M. b-A.-E. Gauvin, pharmacien
ancien échevin ; Vice-Président: M. L -A. La
vallée, maire de Montréal ; Secrétaire-Tréso
rier ; M. Arthnr Gagné, avocat ; Directeurs: M
L. E. Geoffrion, ancien président de 1a Chambre
de Commerce du District de Montréal, membre
de 1a Commission du HAvre de Montréal: M. le
Dr J.-O Goyette, ancien maire de Magog ; M le
Dr P -P. Renaud, capitaliste; M. F -k Fontaine,
directeur-gérant de “The Canadian Adver ising
Limited" : Gérant : M. L.-W. Gauvin, ex-inspec-~
teur et surintendant de la Metropolitan I.ife
Ins. Co.

S1 VOUS AVEZ BESOIN DE CAPITAL
R e ammmmm e s e meeses ——————————

pour acheter une propriété ou pour vous bAtir
i - “‘Prét lmmobilie r, Limitée,’
qu vous prétera ce capitil sans intérét, avec
gr ndesfacilités de remboursement
Les facilitésde remtoursement des préts faits
4 ses membies par le “Prét Immobilier, Limitée”
sont telles qu'elles represeatent A4 peu prés
I'intérét que I'on aurait & payer sur un emprunt
ordinaire.

REPRESENTANTS DEMANDES.—Le “Prgt
Immobilier, Limitée’” n'a pas encore d'agence
dans tous es Districts et est disposé & entrer en
pourparlers avec des représentants bien quali-
fiés.

Ecrivez ou téléphonez pour avoir Ila

brochurette explicative gratuite.

SNAP CO., LTD,
Montréal.

Snap Hand
Cleane,
Csc de 3 do
Cse de 6 doz.
39 jours.

3.00
7.20

SOCIETE DES EAUX PURGATIVES

RIGA.

Montréal — Tél. Main 6473.

1 doz., (en boite de carton) $2.00
25 bouteilles, " “ 4.00
1 caisse, (50 bouteilles) 7.50
2 caisses, (8 bouteilles gratis) 15.00
§ caisses, (30 bouteilles gratis) 37.50
10 caisses, (72 bouteilles gratis) 75.00
25 caisses, (200 bouteilles gratis) 187.50

Par lot de 1 doz. ou 25 bouteilles:
C O. D

Par lot de 1 caisse ou plus: 1% 10

jours, net 30 jours, F. O. B, Montreal.
Les conditions ci-haut seront stricte-
ment suivies

ARTHUR P. TIPPET & CO., Montréal.

Lime Juice “Stowers” La cse
Lime Juice Cordial, 2 doz.
lime Juice Cordial, 1 doz.
Double Refi, lime juice
Lemon syrup

pts.
pts.

WHITE SWAN SPICES &
CEREALS, Limited.

Pains de Levure “White Swan”,

caisse de 3 doz., 5c le paquet. 1.15

La boite
Par trois boites

WILSON’S FLY PADS.

CHAQUE MORGEAU

de savon FELS-NAPTHA
vendu dans votre magasin,
cela signifie des clientes
satisfaites et de la réputa-
tion pour vos affaires, car
le savon FELS-NAPTHA
fait juste ce qu’en disent les
fabricants ; et méme plus.

honnéte.

LE JAPON concourt
pour la vente du The
Vert dans le monde en-
tier — il concourt d’une
maniére absolument
Il ne permet
I'usage ni de colorants,
ni de contrefacons, ni
d’adultérants. - ..




‘o" A ‘ Epiciers s Tout marchgnd tenant & la qualité des

oz | EWGILLETT COMPANY LIMITE u:m

articles qu'il offre A ses clients devraient étudier le rapport de I'Analyste du Gouver-
nement sur la Créme de Tartre. Il y a sur le marché diverses marques de Créme
de Tartre que I'on prétend étre pures, mais I’Analyse Chimique démontre qu'elles

sont de qualité inférieure et frelatées.

GILLETT S CREAM ’D%R’D‘XR

LES PRODUITS GILLETT SONT (&
NS—— LES MEILLEUTS ET LIS PLUS PURS

GROUND ; nl

EAMLART“ TORONTO, ONT.

SHEMIaASY PURE | ,

Qo) MONTREAL WINNIPEG
S 4 CﬁE‘MXCALLm

GROUND
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LEONARD BROS., Montréal. — C. H. B. HILLCOAT, Sydney. — A. Vl HUBAND, Omwa
Toronto. — GHAS DUNCAN, Winnipeg. — GRANT OXLEY & Co., Halifax. N.E.— C. DE CARTERET, Kingston.—
BUCHANAN & AHERN, Québeo — J. L. LOVITT, Yarmouth. - - SHALLCROSS, McCAULAY Co., Vancouver
ot Vicforia, C. A. — SHALLCROSS, McCAULAY, Calgary, Alta. — JOHNSTON & YOCKNEY, Edmonton, Alta.

On ne met en boites portant la MARQUE
BRUNSWICK que les plus savoureux pois-

ons, trés soigneusement choisis, péchés dans

la fameuse baie Passamaquoddy.

La haute qualité de nos aliments Marins

nous a assuré une forte clientéle qui, par
‘'suite de la mise en pratique de méthodes
commerciales consciencieuses, ne cesse de

g'accroitre. Quand vous tenez la MARQUE CONNORS BROS, vous vendez des marchan-
dises qui vous gagnent une clientéle.

Notre établissement est géré dans les conditions les plus idéales et nos marchandises
arrivent en parfait état chez le consommateur,

C‘ONNORS BROS., LTD., Blacks Harbour, N. B.

AGENTS:

9

— JAS. HAYWOOD,

P
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EDITEURS

La Cempagnie de Publications des Marchands Détailleurs du
Canada, Limitée,

Téléphone Bell Est 1185. MONTREAL.

Montréal et Banlieue, $2.50
Canada et Etats-Unis, 2.00} PAR AN.
Union Postale, - Frs. 20.00

Bureau de Montréal : 80 rue St-Denis.
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ABONNEMENT ;

Assurance, Etc.

Il n'est pas acgepté d’'abonnement pour moins d'une année

A moins d'avis comtraire par écrit, adressé directement
4 nos bureaux, 15 jours au moins avant la date d’expiration,
I'abonnement est continué de plein droit.

Toute année commencée est due en entier.

L'abonnement ne cesse pas tant que les arrérages ne :ont
pas és.

out chéque pour paiement d’abonnement doit étre fait

payable “au pair & Montréal.”
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4 'ordre de “Le Prix Courant”.

Priére d’adresser les lettres, etc., simplement comme suit:
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LE COUT DE LA VIE ET LES SALAIRES

D'aprés les nouvelles télégraphiques, le Board of Trade
Imperial vient de publier un rapport qui montre que le cout
de la vie a augmenté dans une trés grande proportion com-
parativement a la hausse des salaires. A I'heure actuelle, les
salariés payent sept pour cent de plus qu'il y a sept ans pour
les choses nécessaires a la vie, tandis que les appointements
sont loin d’avoir augmenté dans la méme proportion.

Le dernier rapport du Ministére du Travail pour 1912
démontre que les conditions se sont un pcu améliorées au
Canada. En tout cas, voila ce qui en est du coui de la vie.
La dépression générale de 1907 n’a pas eu sur les nécessités
de la vie l'influence déprimante qu'elle avait eu sur le com-
merce en général. Les chiffres soumis par M. Coats, du
Ministére du Travail, qui a fait une étude spéciale du sujet,
indiquent que durant I'année derniére la hausse générale s'est
encore accentuée.

Depuis le commencement de l'année 1910, le Ministare
du Travail a2 Ottawa a exigé de ses cinquante correspondants,
le 15 de chaque mois, un rapf)ort montrant les prix de détail
de vingt-huit articles les plus nécessaires a la vie, de méme
qu’'un état de la moyenne des loyers exigés de la classe sala-
riée. On a raison de croire que probablement 80 pour cent
des dépenses d’'une famille ordinaire sont compris dans ces
rapports, alors que les localités choisies sont les plus impor-
tantes des diverses provinces, au point de vue industriel.
Des prix courants le 1er de chaque trimestre de 1910, 1911 et
1912, relevés de cette fagon, on a fait une moyenne dont les
résultats sont indiqués ci-aprés. D’aprés ces statistiques, on
verrd que la tendance générale des prix de détail en 1912 por-
tait a une hausse accentuée. La maniére la plus pratique
d'estimer l'effet total de ces ‘changements est d’établir le
budget hebdomadaire d’'une famille selon la moyenne des
prix au cours de ces quelques années.

L’'un des derniers bulletins du Ministére du Travail con-
tient le tableau suivant comme budget hebdomadaire repré-
sentant les articles de premiére nécessité, tels aue comesti-
bles, combustible, éclairage, loyer, etc., pour une famille de
cing personnes ayant $800 d’appointements en 1910, 1911
et 1912:

. Cout Cout Coit
Quantité 1910 1911 1912

c. c c:

Boecuf, aloyau .. 2 1lbs. 36.8 39.8 41.8
Boeuf, roti .. . ... 2 " 25,4 266 28.0
Veaux, devant .. .. .. .. .. .. .. 1 “ 12.2 13.1 14.3
I
1

Articles.

Mouton, derriére .. “ 15.8 16.8 17.9
Pork frais .. Y 17.8 17.4 17.5

Porc salé .. .. ..

e 2 34-4 32.4 33.0
Bacon, meilleur, fumé .. I 23.5 22.9 23.1
Saindoux, pur .. 2 30.8 36.0 36.2
Oeufs frais .. 1 doz. 30.8 32.1 33.4
Ocufs, seconds .. 1 28,3 27.2 30.4
Lait .. .. .. .. .. .. .. ... 6 pts 44.4 46.8 49.8
Beurre de beurrerie, tinette 2 1bs. 52.4 53.4 59.2
Beurre de crémerie, blocs .. 1" 311 32.0 34.8
IFFromage canadien, vieux .. 1" 17.5 18.6 21.0
Fromage canadien, nouveau 1 17.0 17.5 19.6
Pain blanc, ordinaire .. .. 15 64.1 64.5 O01.5
I'arine ordinaire .. 10 " 2.0 33.0 33.0
Avoine roulée .. - 21.5 21.5 22.0
Riz, bon et moyen .. .. .. .. .. .. 2 10.4 10.6 11.4
Féves choisies . . 2 10.0 10.6 11.4
Pommes évaporées .. I 11.8 13.0 13.6
Prunes ordinaires .. . .. I .8 12a 13.0
Sucre granulé .. .. .. .. .| 4 24.0 24.0 20.0
(Cassonnade .. 2 " 10.8 10.8 12.0
Thé noir .. 4 6.2 6.2 7.5
Thé vert .. 4 7.5 7.5 7.%
Café .. 4 8.7 8.7 0.4
Patates .. . 2 qts. 28.2 47.1 351.6
Vinaigre de vin blanc .. . Y chp. .7 .7 8

Tous les aliments ., ... $6.749 $7.009 $7.407

C.

) T (e Cs
Empois .. 1/31b. 3.1 3.1 3.2

Charbon, anthracite .. . 1/16 ton. 39.

7 41.0 5I.1
Charbon, bitumineux .. .. .. .. 1/16 * 34.4 35.5 36.7
Bois franc, meilleur .. . .. 1/16 cord. 41.2 43.0 42.1
Bois mou .. .. .. .. .. .. .. 116 *“ 25.5 30.7 39.1
Pétrole .. .. . 1 gall. 24.3 23.2 22.7

Chauffage et éclairage .. . $1.631 $1.734 $1.827

Loyer .. .. ..... .. .. .. 3810 4120 4.37:

Grand total 12,241 12894 13.638

Cn verra donc que le budget de $12.24 ¢cn 1910 s'est élevs
a 128 cn 1911 et a $13.63 en 1012, ['augmentation en 1951
sur 1910 représente 6.1 pour cent, et celle de 1912 sur 1911
¢gale 5.8 pour cent.

Des 287 articles considérés dans le rapport du mi-
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nistére, 180 accusent une augmentation, 55 accusent une
diminution ct 52 sont restés au méme prix. En d’autres ter-
mes, 63 pour cent du nombre des articles ont avancé, 19 pour
cent ont diminué et 18 pour cent sont restés stationnaires.
D'aprés une liste similaire préparée 'année derniére, 45 pour
cent représentaient la hausse, 30 pour cent, la baisse, et 23
pour cent les articles stationnaires.

Ces résultats sont obtenus d’aprés un calcul fait sur une
base modeste, car il est bien probable que le budget hebdo-
madaire d'une famille de cinq personnes dépasse $13.63 dans
plus d'un cas.

Les deux faits saillants du rapport du Board of Trade
Imperial sont dans l'indication que la hausse du cout de la
vie a été générale, universelle, mais plus accentué au Canada
qic dans tout autre pays du monde.

LLes compilateurs du rapport admettent qu'ils ont eu
beaucoup de difficultés a réunir les divers chiffres et valeurs
de toutes les parties de 'empire pour en faire une comparai-
son geénérale.  Néanmoins, si leurs conclusions ne sont pas
sans laisser a désirer, elles n'en sont pas moins intéressantes.

Par exemple, si 'on prend le chiffre 100 comme donné,
nous trouvons les variations suivantes dans les prix des pro-
duits alimentaires, depuis 1900:—

1000 1005 1912
Royaume-Uni ... ... ... ... ... 100 103 115
France i v sws min tee fas e 100 97 115
Allemagne ... ... .. ... ... ... 100 114 130
Ftats-Unis ... ... ... ... ... ... 100 113
Canada ... ... ... ... ... ... ... 100 11 151
Australie ... ... ... ... ... ... ... 100 101 116
Nouvelle-Zélande... ... ... ... ... 100 107 116

Quant aux changements du prix du loyer et de I'habiile-
ment, les informations disponibles sont trop restreintes pour
justifier une comparaison internationale.

La principale legon a tirer du rapport du Board of Trade
Impérial, c'est que le cout élevé de la vie n’est pas unique-
ment une condition économique. Ce serait tout simplement
un retour au stage de rajustement entre les salaires et les
prix qui continuent a augmenter sans relache, et dont la dis-
parité est trop prononcée.

Apres un recul prolongé depuis 1876 jusqu'en 1806, les
prix reprirent leur marche ascendante, jusqu'a ce qu'ils eus-
sent atteint en 1912, non pas leur plus haut niveau, comme
beaucoup le croient, mais tout simplement celui d'il y a vingt-
cinqg ans. ('est-a-dire qu'aujourd’hui, la différence entre les
salaires et les prix fait que la vie est plus cheére qu'elle ne I'a
été depuis vingt-cing ans, mais moins chére qu'avant cette
époque.

Si, toutefois, les nations du monde ne sont pas confron-
tées avec de nouvelles conditions économiques, il est évident
que le besoin s'impose d'étudier les principes fondamentaux
qui servent de base a la direction des intéréts domestiques, et
non pas sculement de se contenter, comme le font certains
¢conomistes modernes, de discuter les effets et les causes
secondaires. En matié¢re d’économie politique, c’est une pla-
titude que d'affirmer que le travail c’est de I'argent, et qu'il
n'y a pas d'autre argent que celui du travail. Pour valoir de
I'argent, il faut tout d'abord que le travail soit productif.
Et ¢'il doit y avoir partout une certaine somme de travail im-
productif, la prospérité réelle d'un pays est néanmoins en
proportion dirccte de la fécondité du travail. Et c'est cette
improductivité qui fait que les peuples non civilisés restent
pauvres, et qui tend encore & appauvrir la masse chez les
nations les plus civilisées.

Dans les pays o la force prime le droit et ot le grand
nombre vit des dépouilles de ses semblables, on juge d’un
seul coup d'oeil les effets du travail improductif.

Mais dans nos sphéres civilisées, quoique le méme vice

existe 4 un méme degré, et, peut-étre davantage, il n’est pas
aussi évident. Néanmoins, il y a peu de différence quant aux
résultats économiques qui découlent de la dépense de som-
mes folles pour des choses n'ayant aucune valeur intrinséque,
et pour l'acquisition de territoire par la force des armes.

ETAT DES RECOLTES ET DU BETAIL A LA FIN
D’AOUT

Un bulletin publié cette semaine par le Bureau des Re-
censements et Statistiques du Ministére du Commerce don-
ne l*état des récoltes et du bétail a la fin d'aoit, ainsi que
des évaluations préliminaires du rendement du blé de prin-
temps, du seigle, de l'avoine et de l'orge, calculées d'aprés
les rapports de correspondants sur l'apparence de ces ré-
coltes.

L’état de la température a favorisé la maturité et la
moisson des récoltes des grains. Dans Ontario, cette mois-
son était presque entiérement terminée a la fin du mois, tan-
dis que dans les provinces de Prairie, les opérations n'en
étaient qu'aux deux tiers accomplies, et qu'on s’attendait a
ce que le battage fut général au 10 septembre. Dans les pro-
vinces maritimes, la moisson est plus en retard, et n'a été
générale que vers la fin du mois. L'état moyen du blé de
printemps est de 88.43 pour cent de I'état modéle d'une plei-
ne récolte représenté par 100; l'avoine atteint 87.85; l'orge,
87.07; Le seigle, 80.49; les pois, 80.81; les féves, 78.57; le sar-
rasin, 77.81; les grains mélangés, 89.04; le lin, 85.06; le mais,
79.78. En général, ces chiffres conservent le haut degré éta-
bli par les rapports des derniers mois, et indique une amé-
lioration dans le blé de printemps, I'avoine et le lin. Com-
parés avec les chiffres de la méme date de I'an dernier, le
blé est de 88 i 84; I'avoine et I'orge demeurent i 88 pour
chaque saison; le seigle, de 80 4 84; les grains mélangés, de
B9 a 87; le lin, de 85 a 83. Les pommes de terre atteigrent
86, contre 89 le mois dernizer, et 92, I'année derniére; les
navets, 84 pour les deu derniers mois, contre 88, I'année der-
niére; les betteraves fourragéres atteignent 83, contre 84 le
mois dernier, 3 87, I'année derniére. Depuis le deinier mois,
les paturages se sont bien maintenus dans le méme état et
n'ont perdu qu'un point, leur chiffre étant de 81 contre 82
le mois dernier, et 92, il y a un an,

D'aprés les rapports des correspondants, les évaluations
préliminaires qui suivent, sur le rendement des récoltes,
sont basées sur les superficies ensemencées, On estime pro-
visoirement le rendement moyen par acre, du blé de prin-
temps, 3 21.41 boisseaux, ce qui, pour une superficie de
8.990,500 acres, donne un rendement total de 192,517,000
boisseaux. Cette quantité ajoutée aux 18,481,800 boisseaux
de blé d’automne qu'on annoncait le mois dernier, donne
une production totaleé de blé de 210,998,800 boisseaux, contre
109,236,000 boisseaux, évaluation finale de 1912, et 215,851,000
boisseau pour 1911. Le rendement par acre, en 1912, avait
été de 20.99 boisseaux pour le blé d’automne, et de 20.37
boisssaux pour le blé de printemps.

L’avoine, avec une rendement moyen de 40.98 boisseaux
par acre, sur 9,646,400 acres, donne une production totale de
395.341,000 boisseaux, contre un rendement moyen de 39.25
boisseaux, et un rendement total de361,733,000 boisseaux, en
1912,

L'orge, donne un rendement de 31.05 boisseaux par acre,
et un rendement total de 44,440,000 boisseaux, contre un
rendement moyen de 31.10 boisseaux, et un rendement total
de 44.014,000 boisseaux, en 1912,

Le rendement estimé du seigle est de 2,425,000 bois-
seaux pour 127,200 acres, soit un rendement par acre de
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10.06 boisseaux, contre un total de 2,504,000 boisseaux en
1912,

Pour les trois provinces du Nord-Ouest, le rendement
total du blé de printemps est évalué i 188,018,000 boisseaux,
celui de l'avoine i 244,125,000 boisseaux, celui de l'orge a
28,156,000 boisseaux, celui du seigle i 612,000 boisseaux, et
celui du lin 3 135,056,000 boisseaux, contre une production
totale, en 1912, de 183,322,000 boisseaux pour le blé de prin-
temps, 221,857,000 boisseaux pour l'avoine, et de 26,671,000
boisseaux pour l'orge.

L'état général du bétail est trés satisfaisant, et s'expri-
me, en proportion pour cent d'une condition modéle ou 100
représente un état de santé et de prospérité, par les chiffres
suivants: chevaux, 94.27; vaches laitiéres, 91.37; autre bétail,
03.54; moutons, 90.41; et porcs, 94.83.

LA SITUATION DES CUIRS

Si Pon lit toutes les nouvelles qui sont publiées sur le
marché de la peau en poil, dans ces derniers jours on peut
constater que rarement I'unanimité n'a été aussi grande quant
a l'appréciation de la situation actuelle. De tous cotés, en ef-
fet, on signale que les transactions sont marquées au sceau
de la fermeté la plus absolue et en outre on ne se cache pas
pour avouer que de nouveaux mouvements de hausse font
'objet des préoccupations de tout le monde. Déja on a
trouvé dans toutes les ventes publiques du mois des mouve-
ments de prix plus ou moins accentués, mais aboutissant
tous & de la hauses. Cette hausse s’est produite dans tous
les compartiments, qu'il s’agisse de boeufs, vaches ou tau-
reaux, comme des veaux et des moutons, Les chevaux en
poil ont aussi fait un nouveau mouvement de hausse,

Quant 3 savoir ou le mouvement actuel

poura nous
conduire, c'est ce qu'on ne saurait déterminer, mais déja
c’est un élément de sécurité qu'on n'a pas toujours aussi

net, de savoir que I'élévation actuelle des prix repose sur
des bases trés solides. De tous les cotés les chiffres du com-
merce des grands pays modernes sont en augmentation con-
sidérable, et la consommation prend des proportions de
plus en plus grandes, A ce point de vue un des pays qui
tiennent la téte en ce moment est assurément I'’Angleterrc.
Ce pays, trés peu touché par les soubresauts de la politique
européenne, traverse une période de prospérité qui ne s'é-
tait jamais vue i ce point, soit pour elle-méme, soit pour
l'alimentation de ses immenses colonies, elle entretient de-
puis le début de I'année une formidable activité i laquelle,
bien entendu, participent les cuirs en matiéres en cuir, Les
autres pays sont certainement moins favorisés, mais cepen-
dant les chiffres d’importation et d’exportation dénotent un
accroissement continu de l'activité, La fin d’une période de
troubles prolongés ne peut que faire naitre des besoins nou-
veaux, et enfin l'organisation nouvelle que vont étre appelés
a faire les pays qui viennent d’étre troublés par la guerre ne
peut que nécessiter des gros achats de cuirs, outre que dans
-es autres pays européens bien des besoins étaient restés i
I'état latent qui doivent maintenant étre satisfaits,

Dans de telles conditions, la période de calme qui a tou-
jours lieu a pareille époque par suite des vacances, n'a au-
cune raison de se prolonger. Chez les fabricants et vendeurs
on ne peut qu’avoir hate d’étre dans une période d’activité
pour donner encore une poussée de quatre bons mois au
chiffre de I'année 1913.

Du c6té des acheteurs, on doit se rendre compte que
plus on va tarder i acheter, plus les conditions qu’on pourra
obtenir seront dures; la concurrence ne se fera pas faute de
maintenir les prix i une grande hauteur, chacun doit donc

tenir compte exactement de ces conditions telles qu'elles
vont se présenter d'ici la fin de I'année et en tirer parti le
mieux possible. L'intérét des producteurs, revendeurs et de
ceux qui transforment le cuir en chaussures, harnachement
et autres articles, doit étre non pas de réduire mutuelle-
ment le bénéfice, mais de faire payer entiérement la hausse
a la consommation publique.

Comme nous le disions plus haut, la situation est analo-
gue dans les pays étrangers, et on l'envisage sous les mé-
mes aspects en ce qui touche l'avenir prochain, notamment
I’Amérique du Nord paye des prix de hausse pour la plu-
part des sortes de peaux en poil et avec un accroissement de
besoins significatifs, Les sortes principales des cuirs étran-
gers ont donné, depuis ces derniers temps, des signes mani-

festes de reprise et un ton de fermeté bien voisin d’une fran-
che hausse,

LE MAINTIEN DES PRIX ET LE CALCUL DES
PROFITS.

Est-ce que les annonceurs généraux, faisant affaires par
I'intermédiaire des détaillants, se rendent compte de I'étroite
relation qui existe entre le probléeme géncéral du maintien des
prix et celui du calcul des profits?

Le détaillant qui fait, pour ainsi dire, métier de ré¢duire
les prix, est presque toujours celui qui ignore absolument
comment calculer les profits. Tl ne sait pas la petite marge
qui lui est concédée et croit qu'il peut tout de méme réduire
le prix de vente de dix ou quinze pour cent et faire quand
méme un petit profit.

Trés peu de détaillants consentiraient a sacrifier tout le
profit qu'ils peuvent réaliser sur un article quelconque, rien
que pour la publicité, la réclame qu'ils pourraient en retirer.
Par conséquent, ceux qui ‘“‘coupent” les prix calculent pres-
que toujours a faux.

[l y a quelque temps, une compagnie industrielle entre-
prit une campagne éduatrice basée sur le fait que la plupart
des commerc¢ants manquaient d'informations sur le sujct du
calcul des profits.

Elle publia une annonce dans plusieurs magazines de
commerce, et dans laquelle elle posait une question spécifi-
que, dans le but d'induire les marchands a donner leur idéc
personnelle sur le sujet.

Ckaque détaillant répandont a la question devait recevoir
un livre enseignant la vraie méthode de calculer les profits.

I.’annonce amena quelque deux mille réponses qui dé-
montreérent (ue soixante-quinze pour cent des correspondants
ne savaient pas calculer les profts qu'ils prétendaient faire.

Lorsqu'un détaillant découvre pour la premiére fois
I’abime ou se sont engouffrés deux ou trois mille dollars de
ses profits, il est certain qu'il éprouve une grande satisfaction
qu'il ne saurait cacher. =

Depuis que cette campagne d’éducation a ¢té entreprise,
beaucoup de détaillants du Canada sont devenus plus séricux

au sujet de leurs calculs, et nous savons que certains d'entre

eux insistent auprés des maisons d'éducation pour qu'on en-
seigne de bonne heure aux enfants cette partie essenticlle des
cours a4 ceux qui se destinent au commerce.

L’éducation commencée par les journaux de commerce
a assurément contribué a diminuer le nombre des détaillants
qui calculaient a faux sans le savoir; mais a-t-elle diminué la
tendance a réduire 'es prix dans la méme proportion qu’clle
a aidé a apprendre a calculer juste. )

En général, le détaillant n’est pas fort en chiffres et il
est par conséquent susceptible de calculer a faux tout ce qu'il
entreprend.

Sans doute, il y en a un grand nombre qui ont résolu le
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probléme de la tenue des livres et du calcul de leurs affaires.
Mais c'est le petit pourcentage.

Sans les notions exactes, le marchand détaillant est tres
apte a calculer de travers, et a s'éloigner de plus en plus du
sueces tant a son détriment qu'a cclui de ses fournisseurs.

Cependant, tous les détaillants sont désireux d'appren-
dre, et non moins désircux d'accepter les suggestions des
fournisseurs micux renseignés qu'eux en matiéres commer-
ciales.

Il est par conséquent a désirer que les marchands de
gros coopérent dans une certaine mesure a augmenter 'effi-
cacite du détaillant, car, du degré d'éducation commerciale
de ce dernier, depend le succés des industries et des manu-
factures.

LE SUCCES OU LA FAILLITE.

lLe commerce est une dépense de temps et de labeur faite
dans le but de réaliser un profit net ou d’éviter une perte
seche. Pour réussir en affaires, un marchand doit réaliser
un accroissement de richesse pour tout le temps qu'il s'en-
gage dans une entreprise. 11 peut lui arriver d’enregistrer
des profits nets pendant quelques années et des pertes séches
pendant une autre période: mais si, en se retirant des affaires,
il emporte plus de capital qu'il n’en avait engagé. il peut dire
quil a atteint le succés. Autrement, il a échoué dans la tiche
quil s'¢tait imposée.

I'n travaillant pour le succés, un marchand devrait s'ef-
forcer d'augmenter ses revenus ou de les maintenir le plus
haut possible, et de diminuer ses dépenses commerciales ou
dce les maintenir le plus bas possible en calculant de facon a
ies tenir en dega de ses revenus et en essayant soigneusement
d'éviter toute perte inutile de temps, de labeur et d'argent,
sans pour cela se faire ménager de bouts de chandelles et
avarc. Pour cela, il devra tenir un tel compte de ses opéra-
tions commerciales, qu'il puisse a certains intervalles savoir
i ses affaires progressent ou périclitent.

Dans ses rapports avec la clientéle sur laquelle il compte
pour réussir, le marchand doit faire tout en son pouvoir pour
plaire. - Car, s'il ne peut pas lui donner plus de satisfaction
tue de désagrément inévitable, la faillite sera son lot. Un
scul client mécontent peut quelques fois faire plus de tort
que n'enn’en sauraient contrebalancer plusieurs clients satis-
faits.  Par conséquent, il importe que le marchand évite de
mécontenter ses clients autant que cela lui est possible.

l.es gens sont plus portés naturellement déprécier qu'a
vanter, ¢t, pour une raison ou pour une autre, nous sommes
tous plus portés a croirec aux mauvaises nouvelles qu’aux
honnes, 4 moins que nous ayons de bonnes raisons de croire
que le porteur de mauvaises nouvelles est intéressé a nous

tromper, dans lequel cas une attaque vaut mieux qu'une

louange.

En général. un client satisfait trouve rarement a redire
du service ou de la marchandise de son fournisseur, tandis
que le mécontent se plait & décrier chaque fois que l'occasion

s'en présente; et si clle ne se présente pas asscz souvent pour
son gout, il la fait naitre.

Le marchand a a faire face a de nombreux facteurs dans
sa profession.  Celui qui ne sait pas réunir et coordonner
tous les éléments de sucees an hénéhiee de son commerce,
celui-la est sir de travailler inutilement et en pure perte.

LES PANCARTES DE VITRINES.

Tous les étalagistes devraient pouvoir faire leurs

gy - : , pEn-
cartes de vitrines. Méme si un étalagiste est employé

dans

un magasin ou il n'ait pas a les faire, s'il posséde les con-
naissances voulues, il pourra dire si les pancartes, telles qu'on
les fait, sont ce qu'elles devraient étre.

Aujourd’hui, dans la plupart des magasins, on exige que
I'¢talagiste soit aussi capable d’écrire les pancartes. Natu-
rellement, les patrons qui exigent un tel service, sont tous
disposés a payer le double emploi, c'est-a-dire plus cher qu'ils
ne payent I'employé qui ne sait faire qu'une seule des deux
choses.

Beaucoup de personnes ont renoncé a écrire les pan-
cartes, parce qu'clles n'ont pas obtenu d’'un premier essai tout
le succes qu'elles en attendaient. En faisant la comparaison
de leurs lettres écorchées avec celles d’autres étalagistes ex-
périmentés, elles ont cru qu'elles ne parviendraient jamais au
succes et elles ont abandonné la tache en désespoir de cause,

('est 1a une grande erreur. Il se peut que des personnes
ne puissent jamais apprendre a faire les pancartes; mais elies
sont excessivement rares. Tout homme de bonne volonté,
pourvu qu'il y mette un peu de patience, parviendra a faire
des pancartes plus que convenables en trés peu de temps. 1
s'agit de bien commencer et de pratiquer ensuite souvent.

Vous avons aujourd’hui des écoles gratuites du soir ou
'on pourra, en quelques semaines, apprendre a travailler con-
venablement. Pourquoi ne pas en profiterr Sans doute, il
est impossible de créer un expert en deux ou trois semaines;
mais pendant ce temps-la, un éléve peut réunir un bagage
suffisant de connaissances qui lui permettront de se perfec-
tionner avec de la pratique. L’école lui enseigne le nom des
outils et la maniére de s’en servir. On lui enseigne comment
tenir une plume et un pinceau; comment éviter les fautes
communes a tout débutant. A partir de ce moment-la, le
progreés ne dépend plus que de la pratique et des observations
que 'on peut faire des oeuvres de maitres en la matiére. Les
uns progresseront plus vite que les autres, mais tous arrive-
ront au succés, pour peu qu'ils y mettent un peu de persis-
tance.

Le pire, avec les commengants, c’est qu'ils sont trop am-
bitieux et voudraient faire du premier coup les pancartes de
fantaisie avant d’avoir appris a faire les plus ordinaires.
['amatcur se lancera tout d’abord dans le lettrage de fan-
taisic et l'ornementation; mais & mesure qu'il acquerrera de
I'expérience, il deviendra de plus en plus sombre.

l.e préposé aux pancartes devra d'abord apprendre a
connaitre les principes fondamentaux du dessin, et ensuite
travailler en pratiquant jusqu'a ce qu'il obtienne la perfection
du trait.

En attaquant le sujet d'une fagon systématique, aprés en
avoir appris les éléments, 1'éléve progressera beaucoup plus
vite que s'il sc lance a tout hasard.

I'n tout cas, nous n’en tenons pas moins que tout étala-
giste devrait pouvoir écrire les pancartes de vitrines.

LA CHERTE DE LA VIE S’ACCENTUE.

Sil'on en juge par les chiffres compilés au ministére du
travail, les prix du cemmerce en gros ont encore avancé du-
rant le mois d’aout, quoique dans une faible mesure. Le
chiffre index pour 270 articles est de 136.2 comparativement
a 135.9 pour le mois de juillet. .\u mois d’aout 1912, la pro-
portion se chiffrait par 133.3 seulement. La hausse est due
aux prix surélevés des grains et fourrages, des oeufs, des
pommes de terre, de la laine, du chanvre, des peaux de veaux,
du plomb et du charbon anthracite. Par contre, on a cons-
taté une réduction des prix du bétail, du boeuf, du beurre, de
la truite, du poisson blanc, du café, du zinc, du benzine, du
caoutchouc et de quelques autres articles. Si 'on compare
avec le mois d'aolit 1012, on constate que les principales aug-

st
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mentation$ se rapportent aux animaux sur pied, aux viandes
mortes, tandis que les principales réductions affectent les
grains et fourrages. Dans le commerce en détail il y a eu
hausse générale du prix des oeufs, du beurre, et de certaines
viandes.

Dans certaines villes de 1'Ouest, le prix des loyers a
baissé notablement, mais il reste ferme dans les villes de
I'Est.

LES DISPUTES OUVRIERES.

D’apreés le dernier bulletin du ministére du travail, il ap-
pert qu'il y a eu au cours du mois d’aout une diminution con-
sidérable des disputes ouvriéres, comparativement au mois
précédent et a celui d’aoit 1912, On a aussi constaté que les
disputes qui se sont produites ont affecté moins d'ouvriers et

-ont entrainé une perte de temps moins considérable qu'en

juillet. Durant le mois d’aott on a réussi a régler partielle-
ment la gréve des mineurs de Vancouver, par la réconcilia-
tion des patrons et ouvriers des mines de charbon de Van-
couver et de Nanaimo. La dispute a survécu sous d’autres
aspects, et i1l s’est produit des troubles considérables dans la
zone de la gréve industrielle. Durant le mois d’aoat, environ
2,000 pécheurs de saumon sur la riviére Fraser se sont mis en
gréve, mais tout a été finalement réglé en moins de deux
jours. A part cela, deux disputes seulement ont originé au
mois d'aout, affectant plus de 100 employés.

Les chiffres du ministére du travail démontrent que les
greves du mois d’'aoiit ont affecté 6,806 employés, par rap-
port a 8,124 en juillet, et 0,200 en anut 10912,

Le nombre de jours perdus est d’environ 109,520, com-
parativement a 188,867 en juillet, et 106,000 en aout 1912. 11
y a eu en tout neuf ‘'malentendus au cours du mois d’aont.

IL FAUT SAVOIR SE CONTROLER.

(Causerie.)

Il faut savoir prendre toutes choses fraidement.

Savez-vous que chaque fois que vous sortez de votre
tempérament, que vous vous mettez en colére, que vous
vous exaltez, non seulement vous dépensez une certaine
somme de votre réserve de forces, mais que cette explosion
mentale est susceptible de générer on vous un réel poison
pour votre systéeme physique?

Savez-vous que la colére et l'exaltation font plus de mal
a vofre estomac que toutes les salades de homards?

Demandez a votre médecin.

Le calme est non seulement un grand producteur de plai-
sir, de satisfaction et de profit, mais aussi un grand préventif
de beaucoup de maux corporels. Les personnes calmes souf-
frent trés rarement de maux de téte, et, régle générale, elles
jouissent d'une bonne digestion. Dans la plupart des cas,
elles dorment paisiblement et ont hon appétit.

Les personnes calmes réussissent presque toujours ce
qu'clles entreprennent, proportionnellement a leur habileté,

c'est évident, car le calme est la plus grande ressource de )

contrainte de la personnalité. It la personnalité posséde
unc trés grande puissance dans les relations d'affaires.  Ion
ce ciccle nerveux, le besoin de calme se fait plus sentir que
jamais auparavant

Ainsi, calmez-vous. calmons-nous.

Lt d'abord. rien n’est aussi mal fait qu'il aurait pu I'étre.
ou au'il semble I’étre 4 premiére vue.
convaincre en regardant franchement votre passé et en ana-
lysant les événements accomplis.

La nature est toujours de votre coté et ne manque jamais

Vous pouvez vous en,

de répondre a votre appel. Il est toutefois évident que si
vous n'acceptez pas son aide, vous vous exposez a en souffrir.
Mais c'est votre faute, n'est-ce pas, et vous ne devez blamer

personne autre.

Et si vous étudiez calmement votre cas, quel qu'il soit,
vous commencerez tout de suite a voir plus clair. Ce sera
peut-étre d'abord un bien faible vacillement, mais ce sera
tout de méme beaucoup par rapport a l'obscurité qui l'en-
vironne.

Beaucoup de conflagrations dont on peut voir les lueurs
a plusieurs milles de distance ont été allumées par des bouts
de cigarettes négligemment jetés a tout hasard et sans au-
cune mauvaise intention. Ainsi, de la pale lueur a la clarté
¢éblouissante il n'y aura pas loin, pourvu que vous soyez calme.
IEn tout cas, il n'y a pas de sens dans I'exaltation.

Les vrais chefs sont toujours calmes. Il vous est peut-
etre arrivé de voir un chef de service dans un état présumé
de co'ére avancé, parce qu'il désirait créer une impression
plus violente sur ses subordonnés récalcitrants; mais s'il vous
avait été donné de voir au-dedans de lui-méme, vous auriez
pu constater qu'il était plus calme que ceux, cause de sa colére.
simulée. Le chef de service colére ne saurait maintenir une
position, car la colére engendre la colére, et quand les hom-

mes ne raisonnent plus, ils ne peuvent plus faire un bon
travail.

Les personnes qui s’entendent toujours sont celles qui
ont appris a rester calmes.

Flles ne sont pas nées ainsi; pas
plus que vous peut-étre.

Mais elles ont appris a se contrdler
tout comme clles ont appris a compter, a lire et a écrire. Et
I'ayant appris, elles en font usage.

Soyez calmes.

Il peut y avoir de meilleures devises, mais nous ne les
connaissons pas.  Subjuguez votre tempérament, mais
donnez libre cours a votre ambition et voyez si la combinai-
son ne vaut pas la peine d'étre essayée.

DONNEZ DE L'IMPORTANCE A VOTRE MAGASIN.

l.orsqu'un marchand se sent fatigué des affaires et n'é-
prouve plus que le besoin de se reposer des efforts soutenus
qu'il a fournis au cours d'une carriére plus ou moins longue,
il songe a jeter les yeux de tous cotés pour essayer de dé-
couvrir celui qui pourrait bien le soulager d’'un fardeau de-
venu lourd, en lui achetant son fonds de commerce.

Pour la plupart des marchands, le moment de vendre est
vague, incertain. Ils savent plutot _confusément qu'ils de-
vront vendre un jour, mais ils ne se sont jamais préoccupés
de rendre leur magasin attrayant pour celui qui serait dis-
posé de faire un placement en affaires. Il n’est pas rare de
voir des gens ayant fait fortune dans le commerce, éprouver
de la difficulté a disposer de leur fonds a un prix convenable
lorsqu'ils désirent se retirer. C'est tout le contraire qui de-
vrait se produire, et le marchand qui a établi une bonne mai-
son d'affaires devrait pouvoir fixer une prime a sa succession.
Et pourtant, dans la plupart des cas, I'acquéreur refuse d’as-
sufuer la responsabilité des comptes courants quel gqu’en soit
le prix.

En somme, lorsqu'il s'agit de vendre un commerce éta-
bli. il arrive que le nouvel acquéreur a l'air de prendre wm
mauvais risque. Pourquoi? Parce que le vendeur ne s'est
jamais précccupé de savoir a4 quel moment il aurait besoin
de vendre, qu'il n'a pas su maintenir son stock attrayant et
qu'il n'a pas su en éliminer tout ce qui pouvait le rendre
désagreéable.

Tenez done toujours votre magasin comme si vous de-
viez avoir & le faire visiter par un acheteur présumé. Ainsi,
un jour ou l'autre, vous le vendrez sans effort ou plutét, il se
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vendra de lui-méme. Et si vous ne le vendez pas, la maniére
de conduire vos affaires et de tenir votre stock vous vaudra
la satisfaction de votre clientéle, ce qui n'est pas a dédaigner.
litudicz bien cette question: Votre magasin est-il vendable
tel qu'il est?

OBITUAIRE

M. Jules Hone, l'un des musiciens les mieux connus a
Montréal, est décédé jeudi, le 18 courant, 3 Fage de 8o ans.
N¢ a Liége, Belgique, en 1833, M. Hone, aprés avoir obtenu
le premier prix de violon du Conservatoire de Bruxelles,
vint s'é¢tablir au Canada en 1865. Compositeur et professeur
de musique, il fut 'un des premiers diplomés d’Europe a
venir 4 Montréal, et a ¢té l'une des figures marquantes dans
le monde musical,

Sa femme et cinq enfants lui survivent: Mme Arthur
Léger, Mme Léopold L. Rodier, Mme Henri Hudon, Révde
Socur Marie du Calvaire et Jules Hone, de la maison Hone
et Rivet, et directeur du Grand-Tronc-Pacifique.

* ¥ x

M. James Ross, ingénieur civil, entrepreneur et capita-
listc bien connu, est décédé samedi, le 20 courant, i sa re-
sidence de la rue Peel, aprés une maladie de deux semaines.
11 ¢tait le fils de feu le capitaine John Ross, et natif de Cro-
marty, Ecosse, Il fit ses études en Ecosse et en Angleterre.
Pendant quelques années il s'occupa de travaux de chemins
de fer et de canaux en Grande-Bretagne, et vint ensuite en
Amérique. En 1870, il était nommé ingénieur de I'Ulster &
Delaware Railway; en 1873, gérant du Wisconsin Railway,
puis gérant du Lake Ontario Shore Road. Il fut subséquem-
ment nommé ingénieur en chef et peu aprés gérant général
du Victoria Railway.

En 1879, M. Ross construisit le Credit Valley Railway,
dont il fut nommé gérant général, et il devint aussi ingé-
nieur consultant de I'Ontario & Quebec Railway,

Ion 1883, il prenait la direction des travaux de construc-
tion du Pacifique Canadien depuis Winnipeg jusqu'au-dela
des Montagnes Rocheuses, En 1886, il entreprit le tracé de
la méme compagnie i 'Est de Montréal. A la méme époque,
il avait une option pour construire des chemins de fer dans
I'Argentine et le Chili, et était intéressé dans d'importants
contrats 3 Chicago et ailleurs.

Fn 1888, il se fixait 4 Montréal et entreprenait la cons-
truction du Regina & Long Lake Railway et, en 1889, celle
du Calgary & Edmonton Railway. En 1892, il se joignait a
M. William McKenzie pour acheter le Toronto Railway et
convertissait ce chemin de fer en une ligne électrique, En
1892, il réorganisait-sur un pareil systéme électrique la com-
pagnie des tramways de Montréal, puis la compagnie de
tramways de Winnipeg et de St-Jean. En 1896, il devenait
_avec M. Mackenzie acquéreur de la City ' of Birmingham
Tramways Company, ct tous deux obtenaient en 1897 une
charte du gouvernement de la Jamaique pour la construction
d'une 'ligne de tramways dans I'lle,

M. Ross était vice-président et fondateur du Montreal
Street Railway, vice-président du Toronto Street Railway,
président du Winnipeg & St. John Street Railways, prési-
dent de la Dominion Bridge Company, etc.

LA BANQUE MOLSON

Comme le lundi, 20 octobre prochain, est par proclama-
tion jour de féte civique (Jour d’Actions de Graces), I'as-
semblée annuelle des actionnaires de la Banque Molson aura
lieu dans les burcaux de la Banque, en cette ville, Te mards,
21 octobre prochain. a 3 heures de I'aprés-midi. et non le
lundi, 20 octobre, tel qu'annoncé antérieurement.

LA PUBLICITE DU PETIT COMMERCANT

Une des causes les plus fréquentes de la mauvaise pu-
blicité, sur laquelle il faut revenir et insister, c'est le man-
que de réflexion préalable.

La plupart du temps, un homme ne se décide 3 faire
de la publicité que parce que il en a entendu parler, ou plus
souvent parce que ses concurrents en font et qu'il se sent
menacé. Soyez sur qu'il la considérera alors comme un ac-
cessoire dispendieux, plein de soucis, de mystéres et d’en-
nuis avec lequel “on ne sait jamais ou l'on va”, Ce sera un
élément en dehors de sa ligne d’action auquel il demandera
beaucoup, sans rien donner en échange, Vous connaissez
ces cochers qui ont pris en grippe un des chevaux de leur
attelage ou ces familles dans lesquelles un des enfants est
laissé de coté. A eux les rebuffades, a lui les coups de fouet,
a lui les réprimandes; tout ce qu'ils font est mal, celui-ci ne
tire pas comme les autres, toujours en arriére, celui-1a est
renfermé, n'apprend rien. L'un et 'autre ont tiré le mauvais
lot, on les considérera toujours comme des parias, Aupreés
des commergants la publicité est, hélas! considérée en paria.

La charrue avant les boeufs

Cela provient d'idées précongues, et il faut le dire en-
core, de manque de réflexion, Qu'arrive-t-il en effet lorsqu'on
décide de faire de la publicité? On céde aux sollicitations
d'un imprimeur, d'un courtier ou d'un dessinateur. L'un
vous fera miroiter l'effet produit par un catalogue sur pa-
pier couché, l'autre 1és avantages de sa publication, le troi-
sieme enfin des dessins humoristiques qui ont déja fait leur
temps dans toutes les antichambres. Or, ce sont précisé-
ment la les trois derniéres personnes a consulter, celles
qu'il faut faire appeler lorsqu'il ne reste plus rien 3 faire.

Quel résultat espérer d’'une maison dans laquelle l'un
apporterait de superbes marbres, l'autre des grilles forgées
et des serrures, l'autre des planches, s'il y manque P'archi-
tecte, la pensée directrice, le plan?

Nous avons vu par de précédents articles qu'il fallait
considérer la publicité comme une force intégrante et étroi-
tement reliée i I'ensemble des affaires; qu'il fallait d’abord
trouver l'article 3 annoncer, lui donner un nom, une forme
extérieure, une présentation; qu’il fallait ensuite se donner
une ligne de conduite et ne jamais en démordre.

Premiéres ventes

Nous voici donc arrivé au moment ou, aprés avoir pré-
paré tout le travail intérieur, toute la préparation prélimi-

naire, il nous faut faire acte extérieur, premieére manifesta-

tion devant produire résultat.

L'article choisi est en rayon, en quantité suffisante pour
ne pas étre pris de court; les fournitures suivantes sont as-
surées pour nous parvenir sans a-coup,

Les emballages sont préts, Nous en formerons une vi-
trine attrayante. Les empaquetages en effet doivent étre
dessinés, non seulement pour faire un tout bien disposé en
eux-mémes, mais aussi pour former, lorsqu’ils sont groupés,
un dessin agréable et tirant loeil,

La vitrine

Le plus grand soin doit étre donné i la vitrine, Au mi-
fiew des paquets groupés en colonnades, en cubes, en pyra-
mides. il sera bon de mettre une pancarte en amplifiant le
nom, peut-étre une figure représentant un usage de l'article.
L’imagination peut ici se donner libre cours et notre gout
frangais est généralement suffisant pour trouver des dispo-
sitions. heureuses, capables de retenir les regards des pas-
sants, I1 faut cependant que cette disposition soit faite avec
méthode et avec un but: celui d’attirer I'attention d’abord,
d’intéresser, de fixer un nom i une idée. Combien de ces
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effets seront manqués par le fait, par exemple, que le com-
mergant aura oubli¢ de mettre son nom sur la vitrine, le
laissant placé trés haut, ou les regards vont difficilement le
chercher. Nous avons préparé une série d'annonces répon-
dant 3 une idée générale dont nous voulons imprégner le
public. Ces annonces pourront étre suivant le cas une sim-
ple publicité générale, des réflexions, des raisons; mais le
jour ou il s’agira de provoquer la vente, il nous faudra faire
une offre spéciale, précise, de fagon 3 attirer.

Par les journaux

Cette annonce parue le matin dans les différents jour-
naux de la localité, il sera bon de posséder un exemplaire
d'un de ces journaux, de découper la page dans laquelle
I'annonce parait, d’encadrer celle-ci au crayon rouge et de
la coller dans la vitrine, Ceci n'a l'air de rien, C'est cepen-
dant un moyen de provoquer un mouvement de curiosité de
la part des passants et de relier I'action produite par Il'an-
nonce i celle produite par la vitrine, La publicité dans les
journaux va donc faire son oeuvre et il nous faudra I'ali-
menter successivement en lui fournissant matiére 3 des
textes instructifs, amusants, comportant des nouvelles de cc
qui se passe dans votre magasin, bref, ayant une vie.

Par les brochures

cependant il ne faut pas vous en tenir i et cette publi-
cité pour produire son maximum d'effet doit étre addition-
née et soutenue par la publication d'une petite brochure,
soit envoyée i des adresses connues, soit distribuée de mai-
son en maison,

Il a toujours été constaté que cette distribution de bro-
chures aidait dans une proportion considérable la publicité
faite dans les journaux. Le sujet de cette brochure sera
trouvé facilement. Elle devra comporter des illustrations
pour étre plus attrayante, et parce que des illustrations ren-
dent une brochure intéressante. Il a été démontré qu'une
brochure publiée un mois environ aprés la premiére appari-
tion d'une série d’annonces donne d’excellents résultats,
c’est-a-dire que les résultats sont augmentés bien plus que
si la publicité était restée confinée aux seuls journaux.

Mais de méme qu'il ne suffit pas de faire passer tou-
jours la méme annonce, qu'il faut toujours envisager une
série, il ne faut pas envisager une seule brochure. Ce serait
perdre le bénéfice d'un effet produit qui, bien que ne s'étant

pas traduit par des résultats immédiats, n’en a pas moins
été réellement produit.
En effet, il est curieux de constater qu'une seconde

brochure produit toujours un meilleur résultat que la pre-
miére, diat cette seconde étre présentée avec moins de luxe.

J. W. ARRAINES.

ATTIREZ LE COMMERCE. *a

L’automne est la saison des nombreux mariages. Durant
le mois d’octobre, il se fondera beaucoup de nouveaux foyers.
Avez-vous songé a rechercher leur clientéle?

C’est aussi la saison des confitures.
tenir les jarres de bonne qualité.

Profitez-en pour

Tenez-vous un bon assortiment de marinades? C’est un
article profitable a tenir en cette saison.

Les marinades, les olives et les sauces sont de toutes
saisons. Essayez-en un étalage.

Les mouches sont plus ennuyeuses que jamais et c’est le
moment de s’'en débarrasser pour I'hiver. Mettez les des-
tructeurs de mouches bien en évidence.

L’EXPCSITION DE PRODUITS ALIMENTAIRES.

Vers le milieu du mois prochain, c’est-a-dire du 11 au 18
octobre, la section de Montréal de I'’Association des Mar-
chands Détailleurs du Canada ouvrira toutes grandes les
portes de l'arsenal du 65e¢ Régiment, pour offrir aux com-
merc¢ants et aux particuliers l'occasion de voir cote a cote les
produits les plus divers destinés a I'alimentation, et de se
rendre compte en méme temps de la valeur et des propriétés
de chacun.

Le moment sera particuliérement choisi pour permettre
aux personnes faisant le commerce de ces produits, de se
renscigner théoriquement et pratiquement.

La plupart des marchands de détail ignorent les princi-
pales phases par lesquelles ont du passer les articles qu'ils
proposent au public, avant d’arriver en leur possession; ils
imaginent trés imparfaitement, et parfois par du tout, ce que
le moindre objet et le plus modeste produit représente de
travail, d'efforts et de manipulation. Cette ignorance fait
qu'ils ne sont jamais en garde contre les objections qui peu-
vent leur étre faites par les clients, et qu'ils sont mal armés
pour les réfuter et imposer la vente par la force du raisonne-
ment. Il n’est pas nécessaire que le détaillant posséde 4 fond
la technique des articles qu'il propose; néanmoins, il faut
bien reconnaitre que celui qui est capable de discuter l'ar-
ticle en en expliquant les grandes lignes, aura inévitablement
plus de pouvoir que celui qui en ignore le premier mot. A
son offre, il pourra joindre des arguments comportant un
véritable pouvoir de conviction.

Les expositions sont des écoles d’expérience. Les ma-
nufacturiers et autres producteurs y font la démonstration
de leurs produits, les commergants y prennent des lecons des
plus documentées et des plus instructives. Il serait donc a
désirer que tous les marchands de produits alimentaires pris-
sent part a la prochaine exposition. Elle aura un double at-
trait du fait qu’elle coincidera avec la convention annuelle de
I'"Association des Marchands Détailleurs du Canada, section
de la province de Québec.

Nous tenons a répéter ici que, pour l'occasion, les com-
pagnies de transport ont consenti des réductions importantes
de leurs taux réguliers, et que, pour en bénéficier, il suffit
aux marchands de se procurer une formule de certificat de
convention. Ce certificat sera remis a ceux qui en feront la
demande a leur chef de station et ils devront ensuite le faire
parvenir au secrétaire général de I'Association, a Montreal,
qui le remplira en bonne et due forme.

Comme a cette convention, on étudicra des questions de
la plus haute importance pour le commerce, on compte sur
une trés grande assistance.

NOUVELLES CHARTES.

La “Gazette du Canada” publie les nouvelles chartes ac-
cordées sous le sceau du Secrétaire d’Etat du Canada. Voici
celles qui ont trait aux nouvelles compagnies ayant leur prin-
cipale place d’affaires dans la province de Québec:

“Dominion Floor and Wall Tile Company, Limited,”
pour faire des affaires comme entrepreneurs généraux pour
la construction, démolition ou réparation de tous édifices, etc.
Capital-actions, $50,000, 3 Montréal.

“The American Outfitters, Limited,” pour manufacturer,
acheter et vendre toutes sortes de vétements. Capital-actions,
$100,000, 3 Montréal. ,

“Elbram Stone Company, Limited,” pour faire des affai-
res comme entrepreneurs pour toutes sortes de constructions.
Capital-actions, $100,000, & Sherbrooke.

“The Winnipeg and Transcona Realty Company, Lim-
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ited,” pour acheter, posséder des terres, fermes ou lots en
ville, cte. Capital-actions, $99,000, a IFraserville.
“The ). T.

aire toutes sortes d'affaires comme manufacturiers expédi-

Robertson Co. of Canada, Limited,” pour

ceurs et négociants en toutes sortes d'articles de toilette, sa-
vons, huile d'olive, ete. Capital-actions, $50,000, a Maison-
neuve.

“Kas-so Kitch-c-mon-¢-too So-ne-ah, Limited,” pour ma-
nufacturer et vendre des matériaux de construction de toutes
sortes, machines, cte.  Capital-actions, $50,000, a Montreéal.

“Inghs Realtics, Limited,” pour faire des affaires comme
agents d'immeubles.  Capital-actions, $100,000, a Montreéal.

“The Brentwood Land Company, Limited,” pour acqué-
rir par achat, ¢change, ete, louer, posséder des immeubles,
limites a bois, cte. Capital-actions, $30,000, a Montrcal.

“Germain and Smith, Limited,” pour faire des affaires
comme  marchands-généraux.
Montreéal.

Capital-actions,  $30,000, a

La “Gazette du Canada” publie les nouvelles chartes ac-
cordées sous le sceau du Secrétaire d’Etat du Canada. Voici
celies qui ont trait anx nouvelles compagnies ayant leur prin-
cipale place d'affaires dans la province de Québec:

“Drummondville Land and Development Company, Ltd”,
pour acheter, louer ou acquérir autrement, soit pour place-
ment, soit pour revendre des maisons, etc.  Capital-actions,
$100,000, 3 Montrcal.

“Equipment and Supplies, Limited,” pour manufacturer,
achcter, vendre, construire, louer, cte., des machines a puri-
tier I'cau, des filtres, ete.  Capital-actions, $100,000, a Mont-
real.

“Hawkesbury Board and Paper Mills, Limited,” pour
faire des affaires comme manufacturiers et producteurs, mar-
chands de bois de construction, ete. Capital-actions, $2,500,000,
a Montréal.

“Dominion 'loor and Wall Tile Company, Limited.”
pour faire des affaires comme entreprencurs généraux de
construction, démolition  ou  réparation.
$350,000, a Montréal.

Capital-actions,

“The American Outlitters, Limited,” pour manufacturer,
acheter et vendre toutes sortes de vétements. Capital-actions,
$100,000, a Montréal.

“Elbram Stone Company, Limited.” pour faire des af-
faires comme entrepreneurs de toutes sortes de constructions.
Capital-actions, $100,000, 4 Sherbrooke.

COMPAGNIES INCCRPOREES.

Des lettres-patentes ont ¢été émises par le Licutenant-
Gouverneur de la province de Québec, incorporant:

“The Megantic Broom Manufacturing Company”, pour
manufacturer des brosses, balais, pinceaux et tous autres ar-
ticles pouvant se manufacturer ¢n bois et ¢n fer. et en faire
le commerce comme agent ou autrement, manufacturer les
biscuits, confiseries, toutes espéces de sucreries, sirops et
vinaigres et d'en faire le commerce comme agent ou autre-
ment; acquérir des propriétés immobiliéres, ete.
actions, $40,000, a Mégantic.

“The Victor Lumber Company, Limited,” pour faire le
commerce de bois, droit d'acheter, de vendre le bois, faire
l'achat des terrains et de tout autre immeuble concernant
tout le commerce de bois, et de I'exploiter de toute maniére,
Capital-actions, $20,000, & St-Victor de Tring.

“Pointe-aux-Trembles Land Company”, pour acquérir,
acheter, posséder, cmfwmyp, développer, cultiver, revendre,
pour des fins de construction ou autres, non en contravention

Capital-

avec les reglements municipaux, des terrains situés sur I'lle
de Montréal et aux environs; donner des promesses de vente
pour le tout ou en partie desdits terrains, y ériger des cons-
tructions, etc. Capital-actions, $40,000, a Montréal.

“The Queen Skirt and Cloak Company, Incorporated”,
pour cxercer le commerce en gros et en détail de commer-
cants de vetements pour dames, etc. Capital-actions, $20,000,
a Montréal

“La Compagnie de Publication L'Action Populaire Li-
mitée”, pour publier un journal et faire toutes sortes de tra-
vaux d'impression et de reliure. Capital-actions, $20,000, a
Joliette.

“lL.a Fonderie Mont-Laurier, Limitée,” pour acheter, ven-
dre, manufacturer le bois, le fer, la fonte et faire générale-
ment tout ce qui concerne le commerce et 'industrie de fon-
deric.  Capital-actions, $25,000, a Mont-Laurier.

“La Compagnie Hydraulique Electrique de Lévrard, Li-
mitce,” pour I'¢tablissement de pouvoir hydraulique, électri-
que, l'achat de forces motrices hydrauliques, la construetion
de batisses pour cette fin dans le comté de Lotbiniére et le
district de Trois-Rivieres. Capital-actions, $20,000, a Gen-
tilly.

“Builders' Supplies, Limited,” pour exercer 'industrie de
constructeurs ct d'entrepreneurs. Capital-actions, $20,000. a
Montreal.

“Robinson, Richardson and Chambers, Limited”, pour
acheter, louer ou acquérir autrement et posséder des immeu-
bles, vendre, louer, céder, échanger la totalité ou toute partie
desdits immeubles.  Capital-actions, $20,000, a Montréal.

LA QUESTION DU CANADIEN-NORD

A la séance du mercredi 17 septembre 1913, de la Con-
vention de I'Association des Manufacturiers Canadiens, a
Halifax, le principal événement a été, i part l'allocution du
president Gourlay, la lecture d'une étude sur la question des
transports faite par M. R. D. Fairbairn, de Toronto, qui a
fait connaitre les grandes lignes d'un programme d'apres
lequel le gouvernement posséderait et exploiterait un che-
min de fer transcontinental qui serait sous la haute surveil-
lance d'une commission, ainsi qu'une ligne de vapeurs des
ports maritimes jusqu'a la Baie d'Hudson.

M. Fairbairn s'est prononcé en faveur de l'achat du Ca-
nadien-Nord, une fois celui-ci achevé, et il est d’avis que l¢
gouvernement exploiterait la section Est du Northern To-
ronto Railway. Son projet n'a pas été bien soutenu; le sen-
timent de la convention semble avoir été exprimé par M. E.
D. Henderson, de la Canadian Salt Company,‘de Windsor,
Ont., qui a déclaré que le Canada ne pouvait encore assumer
la charge d'une aussi gigantesque entreprise,

Le rapport du Comité du Tarif a été adopté pratique-
ment sans discussion, ainsi que le rapport sur Il'instruction
technique, qui recommandait fortement le rapport de la
Commission Royale, s

LES THES.

Les derniers bulletins des marchés primaires disent que
les thés de Ceylan sont haussés considérablement. Ceux des
Indes commandent encore des cours élevés. Ceci est proba-
blement di a ce que les expéditeurs éprouvent de grandes
difficultés @ mettre aux enchéres. Les routes sont presque
impraticables a la suite de violentes tempétes. Les thés de la
derniére récolte aux Indes sont de la plus belle qualité.
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Epicerie et Provisions

LA SITUATION.

L’activité des affaires continue a étre
satisfaisante dans l'épicerie en gros et
les prix se maintiennent fermes. Il n’y
a pas eu de changement de quelque im-
portance au cours de la derniére huitai-
ne. Comme nous l'avons annoncé, il y a
eu, depuis une quinzaine de jours, aug-
mentation de 20 pour cent pour les prix
des fruits de Californie, pour les raisins
Valence, pommes, etc. Les rentrées d'ar-
gent se font d'une mani¢re également sa-
tisfaisante.

Nous cotons:
SUCRES
Nous cotons:

Extra granulé, sac, les 100 Ibs.
Extra granulé, ball, 5 x 20, 100 lbs.
Extra ground, baril les 100 lbs.
Extra ground, bte 50 lbs. 100 lbs. .10
Extra ground, 3 bte 25 lbs., 100 Ibs. 5.30

4.50
4

4

5

5

No 1 Yellow, baril les 100 Ibs. 4.15
4

4

4

5

5

.60
-90

No 1 Yellow, sac les 100 lbs. .10
Powdered, baril 100 lbs. .70
Powdered, bte 50 Ibs. les 100 lbs. .90
Paris Lumps, 3 bte 25 lbs. 100 lbs. 5.55
Crystal Diamond, btes 100 Ibs. .25
Crystal] Diamond, 4 bte 5o Ibs.
les 100 lbs. 5.35
Crystal Diamond, i bte 25 Ibs.
les 100 lbs. §.55
Crystal Diamond, Domino, 20
cartons § lbs. les 100 lbs. 0.35
Sucres bruts cristallisés, Ib. 0.04
Sucres bruts non cristallisés, 1b. 0.03%
Ces prix s'entendent au magasin du
vendeur 3 Montréal.

MELASSES
Trés bonne demande,

Barbade, choix, tonne 0.36 0.37 0.39
Barbade, tierce et qrt, 0.39 0.40 0.42
Barbade, demi qrt. 0.41 0.42 0.44
M¢élasse, fancy, tonne 0.38 0.39 0.41
Mélasse, fancy, tierce et

quart 0.41 0.42 0.44

Mélasse, fancy, demi qrt. 0.43 0.44 0.46
Les prix s’'entendent: 1ére colonne,
pour territoire ouvert; 2e colonne, pour

territoire combiné; 3e colonne, pour
Montréal et ses environs.
LARD AMERICAIN
1ére qualité, le quart 28.00
2éme qualité, le quart 27.00
SAINDOUX
Bonne demande.
La Ib.
Saindoux pur, en tinette 0.15
Saindoux pur, en seau 3.10
Saindoux pur, cse de 10 lbs. 0.15%
Saindoux pur, cse de 5 Ibs. 0.15%
Saindoux pur, cse de 3 lbs. 0.16

FARINES ET PATES ALIMEN-
TAIRES
Pates alimentaires

Ronne demande.
Nous cotons-

Arrow root, boite de 7 lbs. 0.15
Farine Five Roses, gqrt. 0.00 6.25
Farine Five Roses, sac 0.00 3.25
Farine Household. art. 0.00 6.25
Far. “Regal”. qrt. 0.00 6.70
Far. patente hongroise, qrt. 0.00 6.40
Farine 3 patis. Océan, qrt, 0.00 5.85
Far, “Regal”, sac 0.00 3.20

— ———

Far. d’avoine granulée, sac 0.00 2.85
Far. d’avoine standard, sac 0.00 2.85
Farine d’avoine fine, sac 0.00 2.8%
Farine d'avoine roulée, brl. 0.00 5.35
Farine d'avoine roulée, sac 0.00 2.50
Farine de sarrasin, sac 0.00 2.75%
Far. de blé-d’'Inde, sac 0.00 2.25
Banner, Saxon et Quaker

Oats, et Ogilvie, caisse 0.00 4.00
Cream of wheat, cse 9.00 §.75
Fécule de mais, 19 qlté, Ib. 0.07% 0.07¢
Fécule de mais, 2e qlté, Ib. o.05t 0.054
Fécule de pommes de terre,

qrts de 1 Ib., doz. 0.00 I.3%
Vermicelle, macaroni et

spaghett! Canadiens btes

de s Ips., 1b. 0.00 0.27%
En vrac 0.00 0.05%
Paquets de 1 1b, 0.00 0.07

Nouillettes aux oeufs:
Paquets de § 1b,, Ib. 0.00 0.073%
Spaghetti, pites assorties:

alphabets, chiffres, ani-

maux nouilles, coudes,

importés en vrac, . 0.00 0.07%
FEn paquets de 1 1b. “ 0.00 0.08
Tapioca pearl, en sac, la “ 0.05 o0.05%
Tapioca seed, en sac, la “ 0.05% 0.06
Sagou “  0.043 0.05

FROMAGES CANADIENS

Bonne demande.
Les fromages petits et gros se ven-
dent aux épiciers 16c et 16%c la livre.

VINAIGRE

Nous cotons, prix nets:
Bollman, cruches paillées, 4

gall. imp. cruche 0.00 2.20
Domestique triple, cruches

paillées, 4 gal. imp. cruche 0.00 1.25
72 grains, le gall 0.00 0.12
88 grains, le gall. 0.00 O0.15%
118 grains (proof),le gall. 0.00 o0.19

THES

Les thés verts de Young Hyson et les
thés du Japon 3 prix moyens sont en
trés bonne demande. La demande est
satisfaisante pour les thés d'autres pro-
venances.

EPICES PURES, GRAINES ET SEL

Bonne demande courante,
Nous cotons:
Allspice, moulu 1b.
Anis "
Canary Seed
Cannelle, moulue
Cannelle en mattes
Clous de girofle moulus
Chicorée canadienne
Clous de girofle entiers
Colza
Créme de tartre
Gingembre moulu
Gingembre en racine o
Graine de lin non moul.
Graine de lin moulue
Graine de chanvre
Macis moulu
Mixed spices moulues
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Muscade moulue .50
Muscade o .35
Piments (clous ronds) “ 1 o0.10
Poivre blanc rond “ 27
Poivre blanc moulu * .28
Poivre noir rand = 15 0.17

Poivre noir moulu 0.00 0.20
Poivre de Cayenne pur * 0.00 0.25
Whole pickle spice “ 0.16 0.20
Sel fin en sac 1.35
Sel fin en % de sac 0.00 0.45
Sel fin, quart, 3 lbs, 0.00 3.25
Sel fin, quart, 5 Ibs, 0.00 3.1§
Sel fin, quart, 7 lbs. 0.00 3.0§
Sel fin, en quart de 28¢ .o-.

Ordinary fine 0.00 1.8

Fine 0.00 2.0%

Dairy 0.00 2.1§

Cheese 0.00 2.4%

Gros sel, sac 0.65 0.80

ORGE

Légumes secs.

Nous cotons:
Orge mondé (pot), sac 0.00 3.00
Orge mondé (pot), baril 0.00 6.75
Féves de Lima de Cal, lb. o0.07 o0.07%
Orge mondé (pearl), sac 0.00 4.85
Féves blanches, Can,, 1b, 0.03 o3t
Féves jaunes minot 2.00 2.I0
Lentilles rouges, par sac, lb. 0.05 0.06
Lentilles vertes, par sac, 1b. 0.06 0.07
Pois Verts, No 1 1b. 0.04% 0.04%,
Pois cassés, le sac 0.03% 0.03%

Blé-d’'Inde 4 soupe, cassé,

le sac 0.00 2.40 '
RIZ

La demande est bonne.

Nous cotons:

Riz importés: |
Riz Patna, sacs de 112 lbs, )

suivant qualité Ib. o0.058 0.06
Riz Carolina 0.08 0.09
Riz moulu 0.00 0.06
Riz soufflé (puffed) cse de

36 paquets de 2 pintes 0.00 4.25

Riz décortiqués au Canada:
Les prix ci-dessous s’entendent f.o.b.,
Montréal. @ '

Qualité B, sac 250 lbs. 0.00 3.35
Qualité C, sac 100 lbs. 0.00 3.25
Sparkle 0.00 §5.I0 .
India Bright (sac de 100 1bs) 0.00 3.50
Lustre 0.00 3.60
Polished Patna 0.00 4.40 .
Pearl Patna 0.00 4.60
Imperial Glacé Patna 0.00 4.90
Crystal Japan 0.00 5.I0
Snow Japan 0.60 5.30
Ice Drips Japan 0.00 5.45°

FRUITS SECS .

Assez bonne demande.

Nous cotons:

Dattes et figues:
Dattes en vrac 11b. 0.00 o.
Dattes en pqts de 1 1b. 0.06¢ 0.07 !
Figues sécges en boites,] I

3 couronnes 0.09% o.10%
7 couronnes 1b. o0.13% 0.14
§ couronnes 1b. o.114 0.12;
6 couronnes 1b. 0.13 o0.13%
0 couronnes 1b. o0.14% 0.15
16 onces bte o.11f 0.1

10 onces bte 0,073 0:08

Raisins de Corinthe.
Corinthe Filiatras, en vrac 0.06% 0.07:
Corinthe Filiatras en car- .

tons 1 Ib. 0.07% 0.08%
Raisins de Malaga. Lb,
Rideau bte o0.00 2.50
Balmoral bte 0.00 3.00:
Orléans bte 0.00 4.00
Royal Excelsior bte 0.00 5.50

F4
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,-E&hr;g'-s“l““‘- .00 o Il‘xb Petits pois imp. ext. fins, bte 0.17 0.18  Royans aux truffes et aux
j o .man ﬁcnt ljcms pois imp., surhns, bte (manquent) achards bte o0.17 o0.18
i Raisir;s de -Valence. q Lb. f)ogs Can. Enghsh Garden 0.8 0.824  Sardines can. 1 bte, cse 3.50 4.00
Valence fine off Stalk. btes ad pglg Can, lﬁa"w Juge .0.822 0.85  Sardines franqaises, ¢ btes 0.164 0.31
e a8 b » 415, -dioa i Can. Ext.” Fine Sifted "0.00" 1.274 Sardines francz‘uscs, i btes 0.22 o.%
Walence Selscted. btes de . Succotash 21lbs. 0.00 1.15 Sardines Norvége, & bte 7.50 11.00
erited , 0.00 0.00 - Tomates P. S. I, 3 Ibs. 0.00 1.60 Sardineg Norvége, § bte 17.00 18.00
Valence Layers, 4 cour, . T‘:’-mz" EESKi, SN O Sardines Royan 4 I'huile, § 0.40 0.42
btes de 28 1hs, d e ivrées b, | 0.00 0.00 Sardines sans arétes 0.23 ©0.24
Raising de Californie. Lb.  Tomates, gall, " L e Bl hntor oo lbn oo .50
Epipiidy, pat 3 1by fancy 000 .ost Tomﬁatcs, 8; L 4.00 4.024 Saumon Cohoes, Fraser
Epépinés, paq. 1 Ib., choix 0.00 0.09 ruffes, § boite b 5.00 5.40 River, 1 Ib. 0.00 1.90
Noix et Amandes. Lb.  Ananas i tés ; Ibs. e =4 o roise
Amandes Tarcagoric 0,154 0. 193 Ananis xrrr])tpor csC 2 ‘l;: 0.00 2.40  Horse Shoe et Clover Leaf,
Amandes Valence écalées  0.38 0.40  Ananas tcr r!]Cll‘S'( é"')):’z b 0.00 2.45 hoite basse, 3 Ib, doz. 1.50 1.52%
Avelines 0.13 0.14  Ananas r'aéC e a'&' SR AR BLOHS Sioc ot Clover Leah
Noix de Grenoble Mayette 0.15 o0.16 apés (emp. ,3‘11-‘)5 . boite basse, 1 Ib. doz. 2.65 2.67%
Noix Matbot 8735 0016 Blucts ‘Standasd 2d s. 0.00 I1.45  Saumon rouge Sockeye
Noix de Bordeaux écalées 0.31 0.33  (Ceri § DUARGATG. . . D0 0,00 1.5 (Rivers’ Inlet), bte hau-
Noix du Brésil 0.20 0.21 FEISSH SOURSS s.an's "Zy?ﬁlé 1.00 1.92} § te, 1 Ib. d diz, Amagque)
Noix de coco rapées, a la 1b. 0.20} o. Seas . ST o ' aumon rouge du printemps,
Noix Pécan poligs 0.18(”0.12()2é i«‘rmscbs’.s"op.cm's.' 2 lbs, 1.90 Y.024 bte haute, 1 Ib. doz. .00 2.85
{qolx Pécan cassées 0.00 0.00 ramborses, sirop cpa;s'lb's 1.00 1.923% Patmon Humpback, 3 Ib
’eanuts non roties, Sun 0.00 O. T, e ' . doz. 0.00 v.
Peanuts non roties, Bon Ton 0.00 g.(l)?i Gadelles rouges, sirop épais, Truite des mers 100 lbs. 0.00 7-22
Peanuts non roties, Coon  0.00 0.07}  Gadelles noi ., 21lbs. 0.00 1.90 HARENGS DU LABRADOR
Peanuts roties, Coon 0.09 0.00% elies ‘noires, sirop épais, Quarts 5.25
Peanuts roties, G, 0.00% 0.10}  Groseill : _,2lbs. 0.00 1.90 } quarts 3.00
Peanuts non réties, G. 0.00 0.08 roseilles, sirop épais, w
Peantite ratics, Siin S e R - - 21lbs. 0.00 1.75 FROMAGES IMPORTES
Peanuts roties, Bon Ton 0.123 0.13% Olqrma es can. 1 gal. gal. 0.00 0.80
Pruneaux 30/40 Do bt P_lvhes. 1 gal gal. 1.27% 1.70 Bonne demande.
Pruneaux 40/50 0.00 0,06} chhes jaunes 2 Ibs. 0.00 1.50 On cote le fromage de Gruyére:
Pruneaux 50/60 0,00 ©.08) Peg es 3 lbs.” 0.00 2.25 Fromage entier de 26} lbs, ou de 8
Pruneaux 60/70 0.00 0.073 P0§TCS (Bartlett) 21bs. 1.75 1.774 |Ibs, 28c A 3oc la livre.
Pruneaux 70/80 0.00 0.07 Poxrcs 3 1bs. 2.35 2.37% En quantité moindre, 28c la livre.
Pruneaux 80/00 5.00 006k qumga_ o 3 lbs. 0.00 1.10 Le fromage de Roquefort se vend de
Pruneaux 90/100 000 0.06 Pures, sirop ¢pais 2 Ibs. 0.00 1.00  32c 4 33c la Ib. et le Limbourg, 24c la
Fruits évaporés. Lb. pommes StanoarJ. » gak ' -2:52% 2.55 livre,
Abricets, bole 25 Iba. 5,00 O.1ah runes Damson, sirop épais, On cote encore:
Nectarines 0.00 .1 .2 1bs._ 1.10 I.I§ Gorgonzola Ib. o.es
Péches, boite 25 Ibs. 0.00 0.09f Frunes Lombard, sirop épais, Edam “ o0.24
Poires, boite 25 lbs. 0.00 0.12} .. 21bs. 0.00 1.02}
Pommes tranchées, &vapo- Prunes de Califernie, 2% 1b. 0.00 2.74 PRODUITS CHIMIQUES ET
rées, btes de 50 Ibs. 0.00 0.063% Piunes Greengage, 5“'0{) .
Pelures de fruits. 1h épais 2 Ibs. 0.00 1.30 DROGUES
Citron 0.70% 0.1 Rhubarbe Preserved, 2 Ibs. 0.00 1.50
Citronelle 0.16% 0.17 Cerises blanchgs doz. 0.00 2.25 Nous cotons:
Orange 0.114 0.12 gens%s noires goz. 0.00 2.40 :lc'dc 50',‘1‘1“3 brlg t}g 336 lbs, 1b. o.10
rambotises 0z. 0.00 2.40 un, barilg de 33 8, “ o.o1d
CONSERVES ALIMENTAIRES Mires dos. 0.00 2.40 Alun, barils de 112 Ibs. “ 0.02
Conserves de Légumes Gadelles rouges. doz. 0.00 2.40  Arcanson, Ib. 0.03% 0.04}
Trés bonne demande. c Blanc de céruse, brls de 336 Ibs. o0.55
Nouis eotens: onserveg de poissons Bolxgo dl% campéche, pqt de % 1b. 0-335
’ ) - s. 0.65
Asperges (Pointes), 2 lhs. N:.ols :Egoz g:)iss l;gttl::s:demande. Bcl){)zx F st bt 436
Q:P:;gt‘s Entli.ol;res.can.. 2 Ibs. 0.00 2.25 Anchois 3 I'huile (suivant Boul;:s 4 mites IP 8-2(5) g.gg
es Califor ( : : :
oty e sl ol 4% Clomm g 1k g Gmendle L 7 0% o
Betteraves tranchées, 3 Ibs. 0.00 1.30 Caviar™ 1 b sz. oo 1o o Campeche (ixtmicdcs: ‘
BIé d’Inde '21bs. 0.05 o.o74 Crabes i o o oa  ppmede e , 0% o
R1é d'Inde en épis, gal. 0~9050 .2177i Crevettes en sau piire dof' R T s prgpuerin, & ot i
Tatatip, Ble 2 Ths, T oz o 4.8 s mure, 1 1b. 0.00 1.60  Camphre, la livre 0.00 0.75
Satsnp aft aal % 0.0 o.og Finnaneﬂsz:jr:iq,saumure. 11b.o.oo 1.80 Carbonate d’ammoniaque, '
g}}:ampjgnons hétel, boite o.13% g.'mi Harengs f:aislegmportégoz' e A Cilr):lsbl!alnzcllal:s" 4 fbe 1b g.;(s) g':g
“hampignons, 1er choix . ' 1 « o '
Champignons, choix, btes 8’;’? g.fé Harengs marinés, i dg‘z. 1.15 1.20  Couperose, brls 370 Ibe. 0.01 .93
“houx de Bruxelles itin, 0.0y o8  Harnes sor Tor obi =,. 145165  (réme de arire , Ib. o.24
~houx-fleurs 2 Ths e 1.6; Hareng k'x 031:,_ mp. * 1.45 1.40 Gélatl.ne rouge en feulllgs “ o0.60
Srrogillcs 31bs. 000 o.fo Harcngi ;Pp%{e ) l;:}p: . 1.50 1.70  Gélatine blanche en feuilles “ o.35
Titrouilles gal. 2.52} 2.5 Harengs - nad"erls ippered 0.95 1.00  Gélatine Knox en feuil, doz. 1.25 1.30
Ipinards zal. 0.00 <'ig tomates | e Gomme arabique Ib. o.15 0.16
ipinards 2 lbs. o0.00 it.z’s Homardssbte h, 1 1b. “ %Ts :5:?) E:;?igncgm:;,elb' d(mngque)
ipinards : Y T ' . : oz. o.
Zhinards imp. ’ ’r‘?& Nl 53%&“ g:e plate, ¥1b. 7 3.50 3.60  Lessive commune grosse 3;2
aves Golden Wax, 2 lbs. o824 o.85  Huitres: (solid meaty, 5 oz © '  piarine pour cierges, Ib. o.10 o.12
“éves Vertes 2 lbs. 0.82% 0185 . e .:mcat)..§doz. poLe & forfe. Mc 1ou Ibs, e dujo
taves de Lifma 2 1ba. uico 185 |Hiitrey (ool mest) 0z. 0.00 I.40  Poudre insecticide Ib. 0.00 o.50
7lageolets importés  bte 0.13} 0.1% ..,,'.a.lgugz" : Résine hlanche “  0.03% o.0%
faticolyverts iy, Bt 0a% oaF  Halhred et 0.00 2.00 Résine G, suiv quant. “ 0.023 0.03}
Macédoine de légumes, bte 0.10 o0.16 Hauitres- - l;“,"‘ 0.00 ‘1,50  Salpdtre en cristaux, brin
farinades en seau, 5 gal. 0.00 2.25. Magquergan, tir 1 lb:"l?d' 000" 2.45 112 Ibs. Ib. 0.05 0.06
detits pois imp. moyens bte o.11 o.xt§ .y ., . . b : o e cdeeine o i
detits pois imp. mi-fins bte 0.11 '0:12) Morue No.2 s ‘D.00 I.45 Sel 4 Epsom sac 224 1b,, “ o.014 0.03
‘etits pois imp., fins, bte 0.16 : i v b1 (manque)  Seda 2 pite, 112 lbs. 0.00 3.00

Marue grosse en quart'fi; - (manque)

‘Soda A laver:
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Sacs 224 lbs, 100 Ibs. 0.75 0.80
Soude caustique en mor, lb. 0.00 0.02¢
Soufre en bitons, brlg 336

1bs. Ib. o.o1} 0.03

Soufre moulu sacs 112 Ib. 1.65 1.70
Tourteaux de lin moulu, sac 1.60 1.70
Vitriol, brls 0.06¢ 0.07

BOUGIES, CIERGES ET HUILES
DE SANCTUAIRE

Nous cotons:
B. Paraffine en vrac, boite de 40 lbs.:

6 4 la lb, Ib. 0.00 0.07%

12 4 la lb, “  0.00 0.10
B. Paraffine, 6 4 la lb. 0.08 0.09
B. Paraffine, 12 4 la lb. 0.08% 0.091
B. Stéarique, 14 0z. 6 et 12 0.00 0.12%
B. Stéarique, 16 oz. 6 et8 o0.14 O0.15
Cierges approuvés, lb. 0.00 0.37%
Huile de 8 jours, gallon 1.20 1.30

PLATS EN BOIS

Nous cotons:

Carrés de t 1b., crate 0.00 0.45
Carrés de 1 lb., crate 500 0.00 0.90
Carrés de 2 lbs., crate 500 0.00 1.02%
Carrés de 3 lbs., crate 0.00 0.57%
Carrés de 5 lbs., crate 0.00 0.72%
CUVETTES EN BOIS
Nous cotons:
Cuvette No o, la doz. 10.50
Cuvette No 1, la doz. 9.00
Cuvette No 2, la doz. 7.50
Cuvette No 3, la doz. 6.50
BALAIS
Nous cotons: '
A longs manches 0.00 2.75
Avec mancheg ordinaires La dos.
2 cordes 2.25
3 cordes 2.50
4 cordes 2.75
5 cordes 3.50
Le papier manille, 13 x 17, est cote
20c¢.
EPINGLES A LINGE
Epingles ordinaires:
Boites de 5 grosses, la bte 0.75
Epingles 4 ressort:

Boiteg de 2 grosses, la bte 0.90
PAPIER DPEMBALLAGE
Papier Manille en rouleaux 0.03%
‘Papier brun en rouleaux 0.03
MECHES, BRULEURS ET VERRES
DE LAMPES

Nous cotons:
Méches No 2 Ib. o0.22
Méches No 2 “  o.15
Meéches No o “  0.12
Bréleurs No 2 doz. 0.85
Brilleurs No 1 “  0.65
Brileurs No o “  0.65
Brdleurs, dessus verre (A) “ 1.65
Brileurs, ‘dessus verre (B) “ 1.00
Cheminées (climax) No 2 " 0.60
Cheminées (climax) No 1 “  0.45
Cheminées (climax) No o “0.48
Cheminées (Bonanza) No 2 “ o0.95
Cheminées (Bonanza) No 1 “ 0.75

SAVON DE CASTILLE

Le savon de Marseille en morceaux se
vend $4.25 la caisse et de gc a 10c la livre,
poids net, blanc ou marbré.

GRAISSE A ROUES

On cote:
Graisse lmpérial, en lots de
grosse doz. o0.57%
“  0.060

Caisse de 4 doz.
Graisse au mica,
Boites de 1 Ib. (par 3 doz)
doz. 0.90 ‘' 0.9§
Boites de 3 lbs. (par doz.) doz. 2.25
. Ve >

* HUILE D'OLIVE

LI RN

Nous cotons:
Huile Loublon:

Pinteg 0.00 2.2§
Chopineg 0.00 1.20
1 chopines 0.00 0.60

L'huile d'olive Barton et Guestier est
cotée:

Qrts . 7.75 8.00
Pts 4.37% 4.50
t pts 2.45 2.50

HUILE DE CASTOR

Nous cotons: Grosse. Doas.

Bouteilles de 1 oz. 3.60 0.35
Bouteilles de 2 oz, - 5,00 0.45
Bouteilles de 3 oz. 6.00 0.55
Bouteilles de 4 oz, 7.25 0.65

HUILE DE FOIE DE MQRUE

Nous cotons: $1.75 a $2.00.

Bouteilleg carrées de 16 onces,
la douzaine; chopines, $2.40 la douzaine;
4 chopines, $1.75 la douzaine,

HUILE DE COTON

Nous cotons:
Au baril

HUILE DE RICIN PHARMACEU-
TIQUE

Nous cotons au quart, par livre, gis.
le gallon, $1.25, en estagnon par livre,

9c a Ioc,
VASELINE
Nous cotons:
“Bleu Seal” .
Blanche No 1 °

1.10 1.25

‘grosse 10.00

Blanche No 2 “ 19.20
Jaune No 1 o 6.72
Jaune No 2 . “ 14.40
BALAIS
D’enfant, 2 cordes 0.00 I.I0
D’enfant, 1 corle 0.00 0.85
Manches de faubert (mop), doz. 1.20
"HUILE DPEPETROLE
Nous cotons: .
Pratt’s Astral Oil gol. o.22
Standard Acme le gal. o0.17%

GRAINS.ET FARINES
Marché de Chlcago

En raison des chxffres relatlfs a lap-
provisionnement visible des grains, qui
indiquent un total de prés de 350,000,000
de boisseaux au lieu de 30,000,000 il y a
un an, le marché du blé a été faible ces
jours derniers. Le recul était de Yc a
7%c..Le mais gagnait de.’gc a:3c ét l'a-
voine perdait de 4c a 4c.

Marché de Montréal

Grains

Les affaires ont été assez actives sur
le blé de printemps, du Manitoba, pen-
dant ces derniers jours, ‘mais en raison
de la faiblesse de ce c6té-ci de I'océan,
la demande des acheteurs étrangers est

$3.75,

trés limitée; en réalité, i ly avait peu
d'offres fermes au marché et par suite
lactivit¢  ¢tait modérée. Les affaires
¢taient peu actives au compartiment de
I'exportation des grains grossiers; le ton
du march¢ est plus faible pour l'avoine,
les prix ont fléchi de V¢ par boisseau.
Le No 2 de I'Ouest canadien s’est vendu
de 41c a 41%c; l'extra No 1 pour four-
rage de gqolzc a 4ic; le No 3 pour four-
rage a 3glsc par boisseau, ex-magasin.
Nous cotons:
Avoine C.W.

No 2 0.41
Avoine C.W. No 1 Ext. Feed 0.40%
Avoimne C.W. No 3 0.40
Avoine Que. et Ont. No 2 0.374 0.38
Avoine Que. et Ont. No 3 0.364 0.37
Avome Que. ¢t Ont. No 4 manque
Sarrasin (48 1bs.) 0.00 0.55
Blé-d’Inde séché au four manque
Blé-d'Inde jaune No 3 0.83 0.84

(Ble-d 1nde nouveau.) ,

Orge moulée 0.52 0.54

Marché de Montréal
Farines

In raison de la continuation de la fai-
blesse du marche de Winnipeg en ce qui
concerne le blé, la demande des ache-
teurs etrangers pour les diverses quali-
tés de blé de printemps a été lente ct les
affaires ont éte fort calmes. Pas de chan
gement notable au marché local; les
premieres patentes se vendent a $5.60,
les secondes a $5.10 le baril, en sacs.

Pas de changement pour la farine de
blé d’hiver, pour laquelle la demande est
assez bonne; les straight rollers se ven-
dent de $4.65 a $4.85 le baril, en baril et
de $2.15 a $2.25 le sac; les lots en wagor
se vendent a raison de $2.05 a $2.10 l¢
sac.

Issues de blé et avoine roulée.

Le ton est trés ferme. Le son se venc
a $22, les shorts a $24, les middlings @
$27 la tonne, sacs compris. Les moulée:
pur grain se¢ vendent de $30 a $32 et mé
langees de $28 a $29 la tonne.

I'as de changement pour l'avoine rou
lée, la demande locale est encore calme
de $2.10 a $2.25 le sac, mais les affaire
d’exportation sont assez actives. La de
mande pour la farine de mais est asse
bonne; les prix sont fermes a $4.60 1
baril, en baril, et a $2.15 le sac.

Nous cotons:

Patentes du’ printemps:

Royal Household 2 sacs 5.6
Five Roses 2 sacs 5.6
Glenora 2 sacs §.I
Harvest Queen 2 sacs §5.I
Fortes a Boulanger:
Bakers Special 2 sacs 4.9
Manitoba S. B, 2 sacs 4.9
Keetob 2 sacs 4.9
Montcalm 2 sacs 4.9
Patentes d’Hiver: .
Straight rollers 2 sacs §.C
Hurona (4 patisserie) 2 sacs §.8
A do 2 sacs §.3
Farine de blé-d'Inde blanc pour
boulangers, 2 sacs 44
Farine de blé-d'Inde pour engrals
2 sacs 4.t
Farine d’avoine:
Avoine roulée, sac de 9o lbs, 2.:
Avoine roulée. baril 4.¢
Issues de blé:
Son Man., au char, tonne 20.(
Gru Man., au char, tonne 22,1

Middlings d’Ontario, au char,
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tonne 27.00 28.00
. Moulée pure, au char 32.00 34.00
Moulée mélangée. au char  30.00 31.00

FOIN PRESSE ET FOURRAGE
Marché de Montréal

Ton soutenu. Le foin No 1 se vend
$14 a $14.50; extra No 2, de $13 4 $13.50;
No 2, $12 a $12.50 la tonne, en lots de
wogan, ex-voie.

Nous cotons:

Foin No 1, pour livraison

immédiate $13.00 $13.50
Trés bon, No 2 12.00 12.50
No 2 10.00 10.50

la tonne, en lots de wagon ex-voie.
Marché facile sur place.

Marché anglais
BEURRE

MM. Mills & Sparrow nous cnvoient
de Londres les prix suivants, a la date
du 12 septembre 1913:

Danois:—
1er Choix 130/0 131/0
Sibérien:—
1er Choix 100/0 104/0
Bon a choix 06/0  98/o
Confiserie 8/0 9o/o
IFrancais:—
1rer Choix 112/0 118/0
Bon i choix 104/0 108/0
Confiserie 92/0 98/o
Irlandais:—
Crémerie, salé 114/0 118/0
Crémerie, sans sel 116/0 120/0
Manufacture 02/0 102/0
Victorien:—
Pas d'arrivages.
Nouvelle Galles du Sud:—
1er Choix, salé Liquidé
Choix, salé 104/0 108/0
Bon, salé 08/0 102/0
1er Choix, sans scl Liquidé
Choix, sans sel 104/0 108/0
Quecnsland:—
,der Choix, salé Liquidé
Choix, salé 104/0 108/0
Bon, salé 100/0 102/0
1er Choix, sans sel Liquidé
Choix, sans sel 102/0 106/0
Nouvelle-Zélande Liquidé

HALLE AU BEURRE ET FROMAGE
DE TEMISCOUATA.

]
1
{
I Vente tenue i Trois-Pistoles, le mar-
di 4 aout 1913: — 800 boites de beurre
Ivendues a A. A. Ayer & Co., 4 raison de

2314 cents la livre. N
; \

- ' FROMAGE
Marché anglais

MM. Mills & Sparrow nous envoient
‘de Londres les prix suivants, a la date
‘du 12 septembre 1013:
* Canadien:—

‘rer Choix, blanc

66/0 67/0

‘1er Choix, coloré 66/0 67/0
Nouvelle-Zélande :—

Blanc et coloré Liquidé

Prix vendants aux é&piciers

‘Fromage fort, blanc, 3 1a meule 17¢
\ au morceau

18¢
JFromage de Gruyére 27¢ 3 28¢
fFromage Oka 23¢

Beurre, choix

29c
Beurre, choix, en bloc d'une livre 29%c
Oeufs strictement frais

35¢

Oeufs frais en boites de carton
d’'une douzaine 36¢
Oeufs No 1 27¢
Oeufs choisis 30c¢

LA SOCIETE COOPERATIVE AGRI-
COLE DES FROMAGERS DE
QUEBEC.

Rapport de la vente de fromage du 21
aout 1913, au Board of Trade, par Aug.
Trudel, gérant.

Quant. Qual. Acheteurs.
lanc.

B
362 Boites No 1 Lovell & Christ-

mas, Ltd. 12-11/16¢
1002 Boites No 2 Lovell & Christ-

Prix.

mas, Ltd. 12%c
653 Boites No 3 Jones, Grant &
Lunham, Ltd. 12%¢
+ Coloré.

149 Boites No 1 Lovell & Christ-
mas, Ltd. 12-13/16¢

417 Boites No 2 Hodﬁon Bros.
& Rowson 12-13/16¢

121 Boites No 3 Geo. Hodge &
Son, Ltd. 12-11/16¢
Rapport de la vente de beurre du 22
aout 1913, au Board of Trade, par Aug.

Trudel, gérant.

Quant. Qual. Acheteurs. Prix.

326 Boites No 1 Lovell & Christ-
mas, Ltd. 23%c
112 Boites No 2 A. W. Grant 231c

121 Boites Pasteurisé The Whyte
Packing Co., Ltd. 25%4c

ORUFS

Les ocufs sont plus rares i la campa-
gne; les prix restent stationnaires.
N de Montréal

oI

No 2

Oeufs choisis

Strictement frais, en bolteg en car-
tons d’'une douzaine, la doz.

Par caisse de 30 doz.

Marché de Montréal
BIEURRE

Crémerie, 1er choix
2éme qualité

27¢
22¢
30c

36¢
35¢

20c a ég%c

27¢ a4 27%c

Beéurre de laiterie 24c a 25c2
PEAUX VBRTES
Trés bonne demande.

Boeuf inspecté No 1 13.50
Boeuf inspecté No 2 12.50
Boeuf inspecté No 3 11.50
Veau 17.15
Agneau, chaque 0.50

FRUITS VERTS ET LEGUMES

Oignons, la cse

i 2.75
Oignons, le sac * 2.75
Péches, la ¢se 1.25
Prunes, la cse 2.25

Poires, 1a cse "
Prunes, le panjer -
Péches, le panier z

Cem— -

Raisin, le panier
Poires, le panier
Bananes
Tomates, la boite
Patates, le sac
Navets, le sac
Pommes, le baril
Oranges, la cse
Citrons, la cse

NWOAmOONOO
£888%%8%N

INVENTIONS UTILES.

Nos lecteurs trouveront plus bas une
liste de brevets obtenus cette semaine
par l'entremise de MM. Marion & Ma-
rion, solliciteurs de brevets, Montréal,
Canada, et Washington, E.-U.

Tout renseignement a ce sujet sera
fourni gratis ‘en s'adressant au bureau
d’affaires plus haut mentionné.

CANADA.

No 150,457 — John Campbell, Wim-
bledon Park, Ang. Iabrication de ma-
tiere de silicate incombustible.

No 150,483 — Nicolas Herzmark, Pa-
ris, France. Cables pour la transmission
de mouvements mécaniques.

No 150,511 — Francois R. L. Masson,
Paris, France. Panneaux décoratifs ou
d’'annonces, avec lignes mouvantes.

No 150,524 — Willard J. Price, Mont-
réal, Qué. Décrottoir pour chars.

No 150,527 — John J. Rawlings, South
Kensington, Ang. Emboiture pour vis
et autres ajustements.

No 150,532 — Stewart A. Scott, Dune-
din, Nouvelle-Zélande. Robinet flotteur.
ETATS-UNIS.

No 1.073.326 — Auguste  Brunette,
Montréal, Qué. Brileur pour pétrole et

autres hydrocarbones.

“Le Guide de !'Inventeur”, un livre
traitant de brevets, sera envoyé gratis a
toute adresse sur demande.

LA LOI LACOMBE.
Employés.
J. Edmond Tétreault
LLe gouvernement Provincial

Avila Lecompte, fils Cité de Montréal
E. E. Coderre C. P. R. Co.

Henry Hubbard The Gazette
A. R. Brunet Cité de Montréal
Alexis Deschamps W. Lajeunesse
Nap. Deladurantaye John Quinlan
John Harold G. T. R.
J. Adélard David Prudential Ass. Co.
Wilfrid Desmarais Coté & Provost
Siméon Boyer Cité de Montréal
J. A. Labadie M. Phaneuf
Jos. Robillard H. Brunelle
Frank James Clark Verdun Hospital
Albert Dubois Ville de Maisonneuve
Raoul Bonneau Canadian Bronze
A. D. D. Dionne N. Collin & Cie
Amable Leclerc Henry Birks
F. Tompkins F. Robertson
Auréle Legault Cité de Montréal
A. T. Robhillard Goodwins, Ltd
Armand Mainville Cité de Montréal
J.B. Lavigne  Corp. de Ville Terrcbonne

Employeurs.

Surveiller sa publicité, c’est surveiller

ses affaires. Organiser sa publicité, c’est
organiser sa vente.
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Comme pour toutes les bonnes choses
les Ventes ds “FORCE” se répétent.

Excusez - mo1, Monsieur,
ma meére veut
un autre paquet de

“FORCE"

TOASTED
WHEAT
FLAKES

“IIs sont si bons”

Le meilleur froment Canadien, cuit avec du malt d’orge
pendant 120 minutes, et roulé en flocons minces, croustil-
lants, délicieux.

Si vous ne vendez pas “FORCE"”, vous perdez de bonnes affaires.

THE H-O COMPANY, - HAMILTON.

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ “LE PRIX COURANT".
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METROPOLITAN

Life Assurance Co’y
:-: of New-York :-
(Compagnie & Fonds Social)

Aty yoyuepenponrs enenys .$397,965,341.31
Polices en vigueur au 31 dé-
cembre 1912, c0ceuiees .. 12,837,042,

En 1912, la compaghnie a é-

mis au Canada des poli-

CeS POUT...epunss sesseee 32,185,993
Elle a déposé entre les

mains du Gouvernement

Canadien et de fidel-com-

mis canadiens, exclusive-

ment pour les Canadiens,
eNVIrof..oceveiirrnensees $16,000,000.

Il 'y a plus de 532.000 Canadiens assurés
dans la MEfROPOLITAN.

WESTERN

ASSURANCE CO.
INCORPOREE EN 188!
ACTIF, au-deldde .- - $3.284,179.93
Bureau'Principal: TORON10, Oat,
Hon. GrO. A. Cox, Président.
W. R. BROCK, Vlce-Pre-k_ient.
W. B. MEIELE, Gérant-Général,
C. C. FOSTER, Secrétaire,
wuccursale de Momtréal:
i 81 RUE ST-PIERRE.

ROBT. BICKERDIKE, Géran
Iv

-
"THE FEDERAL LIFE
! "~ AGSURANCE CO.
BUREAU:CHEF ;: HAMILTON CAN.
CHIFFRES D’AFFAIRES 1912
“ACTIM ADGMENTE DE $440,648.30

SURRLUS REALISE $107,050.90
ABSURANCE EN VIGUEUR 315,555,22;.00

", C.L.SWEENEY, Gérant Provincia
! Montréal, Québec.

- .

E

~ Téléphone : Main 553

- ESINHART & EVANS

Courtiers d’Assurance

Feu, Vie, Accident, Cambriolage,
Bris de glaces, Automobiles,
Responsabilité des Fonctionnaires

Agents principaux pour :

The Scottish Union & National 1s. Co.
d’Edinbourg.

German American Insurance Ce.
de New-York.

Burean : EDIFICE LAKE of the WOODS
= 7 39 rie St-Sacrement,

MOTREAL

Assurances
L’ASSURANCE PAR GROUPES.

Comme l'assurance par groupes cher-
chait a se rendre populaire, I'’Américan
Life Convention a condamné l'autre jour
cette idée. La convention s’est aussi dé-
clarée contre l'assurance de gros grou-
pes d'employés sans examen médical.
Une revue d’assurances de New-York dé-
clare que cette Convention est une ‘“as-
sociation composée des petites compa-
gnies d'assurances, les plus récentes de
I'Oucst ct de I'st.

D’aprés un officier de la “Equitable
Life Insurance Society,” la demande de
prohibition légale de ce plan doit étre
due soit a l'ignorance des principes fon-
damentaux de l'assurance par groupes,
soit déterminée par un désir qu'ont cer-
tains compétiteurs d’empécher I'exten-
groupe considérable d’'employés active-
ment engagés dans une bonne industrie
est bien plus bas que le taux de morta-
lite parmi le grand nombre des individus
choisis par les médecins dans les compa-
gniecs d'assurance-vie et par conséquent
le cout est moindre et le risque pour la
compagnie d'assurance est moiqdre aus-
si. Dans le plan par groupe, une police
est émisc au patron couvrant tous ses
cmployés pendant leur période d’emploi
seulement — d'aprés la méthode de re-
nouvellement annuel — ce qui permet de
réaliser dc fortes économies sur le cout.

Les patrons n’emploient que des hom-
mes d'une bonne constitution. Les em-
plovés doivent se maintenir en bonnes
conditions pour garder leurs postes, tan-
dis qu'on sait bien que la valeur des exa-
mens médicaux n’existe plus au bout de
quelques années. Il est par suite évident
que le taux de mortalité est plus bas et
que les risques sont moins grands dans
ce groupe que ce n'est le cas pour le
grand nombre de gens choisis par les
médecins, et qui sont assurés pour toute
la durée de leurs vies.

I1 n'est pas besoin d’argumenter ni de
posséder des connaissances scientifiques
pour comprendre ce fait fondamental.
C’est simplement une question de bon
sens, confirmée par l'expérience.., Les
familles des employés regoivent cette
protection d'assurance la plupart du
temps sans qu'il leur en coute rien, car
le patron paie d’habitude les primes.
Prohiber cela serait commettre une
grande erreur.

N'importe quelle assurance est dange-
reuse, si on ne la choisit pas prudem-
ment.  Aucun officier intelligent de
compagnie d'assurances n’accepterait
d’assurer un groupe indésirable, pas plus
qu'il n'assurerait un individu non désira-
ble. Ce plan n’est pas destiné 3 étre ap-
pliqué a la réassurance de sociétés fra-

'ASSUREZ-VOUS
DANS

LA SAuveaARDE

1o PARCE 8es Tauxsont aussi avantageux
QuE que ceux de n'importé quelle
compagnie. '

20 PARCE 8e¢s polices sont plus libérates
QUK que celles de n'importe que!le

compagnie. o
30 PARCE Ses garanties sont supériew- §
QuE res A la généralitéde cellesdes '
autrescompagnies. S
40 PARCE La sagesse cf I'expérionce de | d
QuE sa direotion.sont une garam-
tie de succes pour les années
futures,
B0 PARCE Par-dessus tout, elle est une D
QuE compaguie Ganadienme. § 4
Frangaise et ses capitaux res.
tent dans la Province de § aj
Québec pour le bénéfice des

notres. r
Sldge Soolal 1 7 Place d'Armes A
MONTREAL et
15!
e
1834
SN

’.7 —— e A ____.“¢;‘_.g‘

SN SURANCE COMPANY

e (=N LIMITED R
RLINIDE

[
7,

Succursale au Canada, Burean Chef & Montr
DIRECTEURS

sir Al'!x'qndre Lacoste,M. Chevaliep, B&..wll
Molson Macpherson, Eer., T. J. Drummond,

. Gardner Thompson, Gérant.

. W. Binnle, Assistant-Gérant,

Les Prévoyants du Canads

Assuranoce Fonds de Pension
CAPITAL AUTORISE $800,000
Aochetez des Parts des Prévoyants s

Parce que c’est un placement sa
pareil :

Parce que c’est avec la plus petit
prime, la plus grosse rente;

Parce que c’est la seule compag
4 ““Fonds:Social” faisant une spé
té du Fonds de Pension.

" Total de Tactif duFonds de Pensio
seulement :. $347:472.92.

Bureau & Montréal 1
Chambre 22,
Edifice ““La Patrle’
Bureau-Chel,
85, rue Dalhousie,
QUEBEC.
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‘ Union Mutual Life Insurance

de Portland,

CompaHY’ MAINB
FRED. E. RICHARDS,
Président.

Valeur acceptée de Garanties Ca-
lenves, détenues par le Gouver-

‘nement Fédéral pour la protection

des Porteurs de Police, $1,206,576,
Toutes les polices émises avec
Dividendes Annuels sur paicment
année.

Ouverture exceptionnelle pour

l‘de la prime anntelle de deuxidme

’Agents dans la Province de Québec

et 'Est d’Ontario. S’adresser &
WALTER I. JOSEPH, Gérant.
151 rue St-Jacques, MONTRRAL,

~

lo.nr

wil
nd,

COMPACGNIE

MONTREAL -CANADA

D'ASSURANCE CONTRE L'INCENDIE
Fondée en 1889
, Téléphone Bell Main 5381

ctifooossosnssnse ey $557,883.95
(172 2 TR T ‘193,07].19
utres Valeurs ’

passives .... 20,688

' $213,759.19
urplus pour les assurés........... $344,126.76

- Bureau - Chef :
EDIFICE DULUTH,

60 rue Notre-Dame Ouest,
ang.edela rue St- Sulpxce

Présldont
Gérant Provinelal

MONT
. A. Lavallée,
erd. Pagé,

Assurance: Mont-RovaL

(Gompagnie Indépendante (Incendie)

Bureaux: 74 ru¢ Rotre-Dame Ouest
*Hcoin St-Frangois-Xavier, MONTREAL

RODOLPHE FORGET, Président.
J: B..CLEMENT, Jr., Gérant-Général.

ternelles ou d'un genre semblable. Il

‘doit s'appliquer a des groupes actifs ou

la moyenne de mortalité reste au niveau
ordinaire, ce qui est ce qui convient a
toutes les compagnies.

A la convention des “Canadian Life
Underwriters” a Montréal l'an dernier,
M. J.-A. De Boer a annoncé qu'il y au-
rait un développement considérable dans
I'assurance des corporations ¢t que cette
forme d’assurance subsisterait. 11 a dé-
claré qu'il était d’avis, cependant, qu'il
faudrait adopter une forme spéciale de
police et que les hasards de l'assurance
de corporation devraicnt étre considérés
et jugés avec grand soin.

Il semble tout a fait probable que I'ex-
tension de I'assurance par groupes va
soulever des problémes qui, cependant,
ne seront pas insolubles et qui ne de-
vraient pas géner le développement de
cette forme d’assurance. Il serait inté-
ressant de savoir ce que les directeurs de
compagnies d'assurances du Canada pen-
sent au sujet de 'examen médical en ce
qui concerne l'assurance par groupes.

L'une des habitudes les plus dispen-
dieuses qu'un commergant puisse avoir,
c’est Yignorance des articles qu'il vend.

L'ignorance réduit les bénéfices, fait
manquer des ventes et augmente les dé-
penses.

s ————

Sun Life of Canada

.................... $ 49,605,616.49
Assurances en vigueur.... 182,732,420.00

Ecrivez au Bureau Principal,
Montréal, pour vous procurer la
brochure intitulée ‘“Prospere et
Progressive.”

CANADA LIEE

‘Dcv1ent uné’ 36urcei;'de’ "réyenu.
| Pollce No. 35,401

|

\
l

' Vie 20 versements
| Total des primes payées $3,140.

Une Police dans la

Montant 85,000
Age d'admission 35. .
Date, 30 avril. 1884

Profits payés en esplces

durant la période de

paiement dés ptimes, - $720.10
Profits payés en espécea

eu 1005 - - - " 143.90
Profits payés en espéccs

en 1910 - - -+ - - 198.00

————

$3,140.00 $1,071.00
Cofit exact jusqu'en 1910 2,0069.00

Remarquez que depuis 1905, sans avoir
eu 4 payer d’autres primes, la police a
donné un revenu progressif.

GANADA LIFE ASSURANCE (0

Bureau Chet - ' TORONTO, Ont

LCa Compagnie d'Assurance
MUTUELLE DU COI'h"\ERCB
* Contre llneondle
Aotlf exoédant $650,000.00

DERPOT AU GOUVERNEMENT
en conformité avec la nouvelle Lol des
Assurances de Québe¢,'8 Fdouard V11, Chap. 6g.

Bureau-Chef; 151 rue Girouard, St-Hyacinthe

l g

T -r

RESPONSABILITE PATRONALE

La Prevoyance
Capital $500,000.00

Aussi : — Accidents, Maladies, Glaces,
Vol, Garantie de Fidélite, Garantie de
contrats.

ASSURANCE D'AUTOMOBILES

& . f . 3 Y]
Bureau Chef :

160 rue StJacdnes, ‘
“Tel. Bell : Main léz

""" Montréal

(A A

l'_.'-..-r
W 6E @ amoup 5w

EDIFICE ROYAL,

CAPITAL AUTORISE, $2,000,000

2 PLACE D’ARMES,

BRITISH COLONIA

FIRE INSURANCE COMPANY

CAPITAL SOUSCRIT, $1,000,000

Agents demandés pour les districts non représentés.

- MONTREAL
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PATENTES

DBTENUES PROMPTEMENT

Dans tous les pays. Pour renseignements de
mandes le Guide dol'inventeurquisera envoyé

tis,
& MARION, 354 rue Université,
E:ﬂ.::t“ll rue Bte-Catherine, Edifice dela
Hanque des Marchands.

NEW VICTORIA HOTEL

H. FONTAINE, PROPRIETAIRR

QUEBKS®
L'Hotel des commis-voyageurs.

Plan Américain. Taux, a partir de $2.50.

JOSEPH FORTIER
Fabrieant-Papetier

Atelier de Réglure, Reliure, Typo-
graphie, Relief et Gaufrage. Fabri-
utl]:m de Livres de Comptabilité,
Formules et fournitures de Bureau.

210 rue Notre-Dame Ouest,

(Amgle de la rue 8t-Pierre). MONTEBAL.

AIN POUH OISHAUX est lo “Cottar
Seed” fabriqué d'aprds six brevets. Mar
chandise do co ce ; rien me peut l'appro
cher comme valewr ot comme popularité
Ches tous Jes fournisseurs en gros.

L. R. MoNTBRIAND
Architecte et Mesvreur,

230 Rue St-André Mentréa

AGENCES DEMANDEES

Un homme avec 25 années d’expé-
rience dans les affaires, pouvant fournir
de bonnes références, désire des agences
de manufactures pour la ville de Qué-
bec et le district environnant. S’adresser
A N. L, “Le Prix Courant”, Montréal.

ALEX. DESMARTEAU
Comptable, Auditeur

SPECIALITE | — Uﬂ:Il-tlon de Falilites,
Compromis Effectus.

84,60, RUE NOTRE-DAME EST
MONTREAL.

GARAND, TERROUX & CIE

BANQUIERS ET COURTIERS
48 rue NotreDame Cauest

MONTREAL

TRL. BRLL, MAIN 1859

BELANGER & BELANGER

Notaires, Comptables et Commissaires

TRUST & LOAN BUILDING.
Ne 30 rue St-Jacques, . MONTREAL

Argent & Prlterd 4, 5et6%

Ventes par les Shérifs

DU 20 AU 26 SEPTEMBRE.
District d’Arthabaska.

Rémi Hamel vs Bédard et Bélanger.

1° Un terrain situé a Warwick, portant
les Nos 121 et 122 du cadastre officiel du
canton de Warwick, avec maison dessus
construites, servifudes et dépendances.

2° Un autre -terrain situé a Warwick,
faisant partic de 'immeuble connu et dé-
signé sous le No 135 du cadastre officiel
du canton de Warwick, a distraire sur le
dit lot No 135.

Vente a la porte de I'église paroissiale
de St-Médéric de Warwick, le 24 sep-
tembre 1913, 4 10 hrs. am.

District de Montmagny.

l.a corporation de la Ville de Mont-
magny vs Numa Bernatchez.

Un certain terrain situé dans la ville
de Montmagny, connu et désigné aux
plan ct livre de renvoi officiels de la ville
de Montmagny, sous le No 244, avec les
batisses dessus construites, circonstances
ct dépendances.

Vente au bureau
ville de Montmagny, le 23
1013, a 10 hrs a.m.

L.a corporation de la Ville de Mont-
magny vs Dame Wilhelmine Déry.

Un terrain situé en la ville de Mont-
magny, connu ct désigné aux plan et li-
vre de renvoi officiels du cadastre de la
ville de Montmagny, sous le No 124,
avec batisses dessus construites, circons-
tances et dépendances.

Vente au bureau du shérif, le 23 sep-
tembre 1013, 4 10 hrs 30 a.m.

District de Montréal.

J. E. Bourbonnais vs Wm. Powell.

Une propriété située dans la ville de
Lachine, connue et désignée sous le No
08 de la subdivision du lot No 916, des
plan et livre de renvoi officiels de la pa-
roisse de Lachine, avec maison et dé-
pendances.

Vente au burecau du shérif, le 25 sep-
tembre 1913, 4 10 h. a.m.

DU 26 SEPTEMBRE AU 4 OCTOBRE

District d’Arthabaska.

Joseph Beauregard, fils, vs. Emile Lu-
pien.

Un emplacement situé a Victoriaville,
faisant partie du lot No 454, avec les ba-
tisses y érigées.

Vénte a la porte de I'église paroissiale
de Ste-Victoire d'Arthabaska, le 1er oc-
tobre 1013, a 10 hrs a.m.

Daniel Taltrie vs les héritiers de feu
Hamilton Canning. ’

Trois morceaux de terre étant les Nos
581, 582 et 583 du cadastre officiel du

du shérif, dans la
septembre

canton d'Inverness, avec les batisses y

érigées.

Vente au bureau d’enregistrement du
comté de Mégantic, & Inverness, le 2 oc-
tobre 1913, a 3 hrs p.m.

District d’Ottawa.

James E. McCarthy vs The City of
Hull et Wilfrid Ste-Marie.

Le lot 135-20; le lot 131-21; le lot 135-
61, le lot 135-60, le lot 135-62, le lot 135-
63, le lot 135-104, le lot 135-145, le lot
135-146.

Vente au bureau du shérif, dans la
cit¢ de Hull, le 30 septembre 1913, d 10
hrs a.m,

Vol. XLVI— No 39.
GEO. GONTHIER H. E. MIDGLEY
Licencié Institut Comptable-Incorporé
Comptable

GONTHIER & MIDGLEY

Comptables & Auditeurs

103 RUE ST-FRS-XAVIER,
Téléphone Adresse telé(n?llqn
Main 2701-519 “Gontley’ .

Quverture des Classes

Fournitures Classiques, Cahier:
d’exercices, papier qualite supé.
rieure. Papier Ecolier, Blocs-Notes
Papier a lettres. Boites de Papete.
rie, Plumes, Crayons, Ardoises
Boites d¢coliers, etc., etc.

Demandez échantillons et prix a

La Compagaie J. B. Rolland & Fils.
53, Rue St-Sulpice - Montréal.

Maison Fondée en 1870
AUGUSTE COUILLARI
IMPORTATRUR DR

Ferronnerie et Quincaillerie, Verres |
Vitres, Peintures, Btc.

8pecialité s Potles de toutes sorte

Neos. 383 A 339 rue St-Paul
Voutes xs et 14 St-Amable, MONTRREA

La maison n'a de Commis-voyagen
fait bénéficier ses clients de cette m:o=le.' .4
tention toute spéciale aux commandes par
malle. Messieurs les marchands de la camop\y
:ron;etoulour- servis au plus bas p fx

arché,

P. A. GAGNON

Comptable Licenci¢
(Chartered Aecountant) |
Chambre 318, 316, 317
Edifice Banque Québeo.
1z Place d’Armes, MONTREAI
Téléphone Bell Main 4912

Arthur W. Wilks, Alexander Burn

WILKS & BURNETT

Comptables, Auditeurs, Commissaires po:
toutes les Previnees.

Réglement d’affaires de Faillites
602 Batisse Banque des Marchands

Téléphone Bell Main sso0 MONTR

EUGENE PREVOST RODOLPHE BEDA!

PREVOST & BEDAR

Comptables,
Liquidateurs,
Auditeurs.
Spécialité : Réglements de différend
Suite 506 Edifice Royal Trust

=107 snuag
BELL TEL. MAIN 1056 - MONT
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La Fiévre des Foins

affecte la plupart des per-
sonnes faiblesdurant ] été.
L'eau de RIGA, ce puis-
sant dépuratif, est le re-
made par excellencedans
ce cas comme dans tous
les autres. Elle est recon-
nue comme un curatif effi-
cace dans les casde fid:
cre, de jaunlsse, de cal-
culs biliaires, de maladies
de la peau, de scrofule, de
rhumatismes,etc Lo Mar.
chand de la Campagne
bien avisé tiendraalan-
née un bon steck.

D’Eau Purgative
RIGA

C'est un article indispensable qui lui vaudra
un surcroit de clientdle pou: tous les articles
de son magasin.

Société des Eaux Purgatives “RIGA”

215 Rue Notre-Dame Est, Montréal.
Tél. Main 6473

Elles Vont
Partfout

Les lignes de Téléphone 2
Longue Distance du Télé-
phone Bell ne sillonnent pas
seulement les grandes voies
de communication, mais
s'étendent aussi aux chemins
de traverse.

C'est ainsi que vous pouvez
atteindre & peu prés partout
la personne a laquelle vous
désirez parler!

S'il s'agit d'épargner du
temps, d'éviter des ennuis, le
Téléphone a Longue Distance
est votre allié.

Appelez le ‘‘Long Distance”’
demandez les tarifs.

La Compagnie Canadienne
du Téléphone Bell

BONNE OCCASION

A vendre 10 lots trés bien si-
tués & Notre-Dame de Gréace, —
a proximité des tramways de la rue
Sherbrooke — Vendra en block
ou séparément.

S’adresser & “B”. Le Prix Cou-
rant 80 rue St-Denis Tel. Bell
Est 1185.

District de Québec.

Joseph E. Savary vs Pierre Pépin et
Elzéar Pépin.

Le lot No 8 de la subdivision du lot
officiel No 549 du cadastre officiel de la
paroisse de St-Raymond, avec les batis-
ses dessus construites, circonstances et
dépendances.

Vente a la porte de I'église de la pa-
roisse de St-Raymond, le 3 octobre 1913,
a midi.

District de Roberval.

Chas. Alfred Sylvestre et C. J. Sylves-
tre vs Horace 1. Dumais.

1° Le lot de terre connu et désigné
sous le No 74 des plan et livre de renvoi
officiels du cadastre pour le village de
Roberval, avec batisses dessus érigées,
circonstances et dépendances.

2° Le lot de terre ou emplacement
connu et désigné sous le No 56-A des
plan et livre de renvoi officiels du ca-
dastre du canton Roberval; aussi les lots
de terre ou emplacements connus et dé-
signés sous les Nos 104 et 195 aux plan
et livre de renvoi officiels du cadastre
du village de Roberval, sauf a distraire
dudit lot No 104 les droits appartenant
a la Compagnie de téléphone de Rober-
val, le tout sera vendu avec les batisses
dessus construites, circonstances et dé-
pendances.

Vente séparément a la porte de I'égli-
se paroissiale de Roberval, le 1er octo-
bre 1913, a 10 hrs a.m.

District de Terrebonne.

Walter McVicar vs John A. Dewar.

Un lot de terre sis et situé dans le 1er
rang du canton de Harrington, district
de Terrebonne, et désigné aux plan et
livre de renvoi officiels sous le No 18A
dudit canton de Harrington, avec les
batisses y érigées.

Vente au bureau d’enregistrement du
comté d’'Argenteuil, en la ville de La-
chute, le 2 octobre 1913, & 11 hrs a.m.

District de Trois-Riviéres.

Philippe Elisée Panneton et al. vs.
Alexis Dubé et Omer Dubé.

Un emplacement désigné sous le No
406 du cadastre officiel d’enregistrement
du comté de Champlain, pour ladite pa-
roisse de Ste-Marie du Cap de la Made-

leine, avec la maison dessus construite,

circonstances et dépendances.

Vente a la porte de l'église de la pa-
roisse de Ste-Marie du Cap de la Made-
leine, le 1er octobre 1913, & 10 hrs a.m.

JOURNAL DE LA JEUNESSE. —

Sommaire de la 2127e livraison (6 sep-
tembre 1913). — Le Talisman, par Pierre
Maél. — Un milliardaire sans le sou. —
Les yachts de souverains, par L. Viator.
— Plantes vénéneuses par simple con-
tact, par J. Boyer. — Petite histoire de
clou, par Daniel Bellet. — Le secret de
la trahison, par Georges G. Toudouze. —

Les villes décorées, par Boucheug de
Grandval.
Abonnements: France, un an, 20 fr.;

six mois, 10 fr.; Union Postale; un an,
22 fr.; six mois, 11 fr. Le numéro, 40
centimes.

Librairie Hachette & Cie, 79, boule-
vard, St-Germain.

GHOGULU 66 ' _”— |
=g~ ELIIE

Besoins de la Cuisine

Tablettes de X 1b.
Fabrigué par

JOHN P. MOTT & Co.,

HALIFAX, N.E.
J.A.TAYLOR, Agen , Montréal

Dessinateur de patrons.
Coupe garantie.

Satisfaction absolue
Prix modérés.

Tél., Est 3521.

‘A. J. LELIEVRE

MANCHONNIER
150, rue St-Denis, Montréal.

Spécialité :

Manteaux de Mouton de Perse.
Tous genres de Fourrures réparées, teintes
et nettoyées.

BON COMMIS DEMANDE

On demande un bon commis épicier,
trés familier avec les langues francgaise et
anglaise et pouvant fournir de bonnes re-
commandations. Un bon salaire est assuré
4 un homme compétent.

S'adresser au bureau du “Prix Courant'’,

VOYAGEUR

Un voyageur ayant
une trées bonne - clientele
dans le commerce de
farine et provisions, dé-
sire une position dans
une maison bien recom-
mandée.

S’adresser a
JOS.P...
Poste Restante.
Ste-Flavie, Station

P. Q.
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BANQ

ONDEE EN 1817
Capital tout payé

E DE MONTREAIL

CONSTITUEE PAR ACTE DU PARLEMENT

....................................... $16,000,000.00
Fonds do RESBOrve ..............ccceevnnnennnieeennns 16,000,000.00
Profits non Partagés .............  ............... 802.814.94

Sldge soclal 1 MONTREAL.

Bureau des Dire“teurs.—1e Trés Hon. sord Strathcona and Mount
Royal, GC,M G, G C.V O, Président Honosaire: R. B, Angus, Président;
H,V.Meredith, Vice-Président ; E. B. Greenshields, Sir Wm Macdonald,
{,llntl Ross. Hon. Robert Mackay, 8'r Thomrs Shaughness K. C.

0O.; David Morrice, C, R. Hosmer, A. Baumgarten, C. B Gordon,H R.
Drummond, D Rorbes Angus,

H. V. Meredith, Gérant-Général; A Macnider, Insp. Chef et Surint
des Buccursale» (., Sweeuy Surint des ucc, de la Colomibie Anglaise;
A D Braithwaite, Surint des Succ.de | Proviuce d'Ontaro; F.J. Cock
burn, Surint. des Succ de la Province de uébec: B P Winslow, Surint
des Succ. dn Vord-Ouest. D R Clarke, -uiint. des Suec. des Provinces
Maritimesetde Terre-Neuve

Succursales au Canada.—Dans toutes les principales cités et villesdes
provinces suivantes: Outario, Québec. Nouveau-Brunswick, [le du Prince-
Rdouard, Nouvelle-Rcosse. Provinces du Nord-Ouest Colombie Anglaise.

Succursales en dehors du Canada. — irande Rretagne Londres
Aéng‘e:rrrc, 47 Threadoeedle Street E.C —Sir Frederic Willlams-Taylo:’
gérant, .

ttata-TTnia, New-York— R V Hebden W A.Bog J T Molineux, agts
64 Wall Street Chicago Spokane

Cerre-Neuve : St John's Hirchy Cove. Grand Falls,
Mexiagne VMexique D P

LA BANQUE NATIONALE
FONDEE EN 1860.

Olpllll . .
Réserve .

Notre service de billets circulaires pour les voyageurs ** Tra-
vellers Cheques " a donné satisfaction 4 tous nos clients ; noune
juvitons le public 4 se prévaloir des avantages que nous offrons

Notre bureau de Paris,

14 RUE AUBER,

est tréds propice aux voyageurs canadiens qui visitent I'Entopf:

Nous effectuonsles virements de fonds, les collections, les paie
ments, les crédits commerciaux en Europe, aux Etats-Unis
etau Canada, aux plus bas tanx,

$2,000,000
. 1,650,000

LA BANQUE MOLSON

132 éme DIVIDENDE

Avis est donné par les présentes aux actionnaires de la Ban-
que Molson qu'un dividende de deux et trois quarts pour
cent (soit au taux annuel de onze pour cent) sur le capital ac-
tions a été déclaré p ur le trime stre courant, et que ce dividen-
de serapayable aux bureaux de la Panque.d Montréal,et & cenx
de ses Succursales, le et aprés le Premier Jour d'Octobre
Prochain, aux Activnnaires inscrits au plus ta-d le 15 Septem-
bre 1913.

I’ASSEMBLEE GENERALE ANNUELLE

des Actionnaires de 1a Banque sera tenue A 1'édifice principal

de la Banque, en cette Ville, !e mardi, 21 octobre prochain a
trois heures p. m.

Par ordre du Bureau,

JAMES ELLIOT, Gérant-Général.

Montréal, 26 Aofit 1913.

NOVA SCOTIA STEEL & GOAL

LIMITED S
MANUFACTURIERS

ACIER en BARRES MARCHAND, MACHINERIE 2
ROUES, TRANSMISSIONS en ACIER COMPRIME
POLI, TOLES D'ACIER jusqu’d 48pcs de large,RAILS
en ‘“T" de 12, 18, 28 et 40 1bs 4 la verge RCLISSES
ESSIEUX DE CHARS DE CHEMINS DE FER, |

GROSSES PIECES DE FORGE. UNE SPECIALITE

Mines de Fer, Wabana, Terreneuve.—Mins
Hauts Fourneaux, Fours & Réverbére 4 Sydney Mines
N. E.—Laminoirs, Forges et Ateliers de Finissage ’

4 New Glasgow, N. R,

Bureau Principal : NEW GLASGOW, N. E.

BANQUE PROVINCIALE

DU CANADA
Fondée en 1900

Sldge Central 1 7 & ® Place d'Armes, Montréal, Can.
Capital autorisé 000,000.00
Capital p.:y‘ ot .::‘lu au 31 Décembre 1912 $1,688,800.11

OConsell d'Administration 1 Président : M. H, LA}ORTR, de Laporte
Martin & Cie. Administrateur Crédit Foncier Franco-Canadien
vice-Président : M, W. F, CARSLE, de la maison en gros (Carsley
Sons & Co.; Honorable L,. BEAUBIEN, Ex-ministre de I'Agriculture
M G. M. BOSWORTH, Vice-Président '‘Canadian Pacific Railway Co.”

M. ALPHONSE RACINK, de la maison A Racine & Cie, marchands en

ros, Montréal ; M. LJ.O. BRAUCHRMIN ‘propriétaire de 1a Librairie
Beauchemin Ltée.; TANCREDR BIRNVENU, Directeur-gérant ; J W. L.
PORGRT, Inspecteur; J. R.CHOQURET Assistant-Inspecteur; ALRX.

BOYKR, Secrétaire,

Censeurs: Président: Honorable 8ir ALRX. LACOSTR, Ex- u‘ae
*n chef de la Cour d'Appel; Docteur E. PRRSILLIERR LACHAPERLL
Administrateur du Crédit Foncier Franco-Canadien ; M. CHEVALIER

Directeur-Gérant, Crédit Foncier Franco-Canadien.
58 Succursales dans les Provincesde Québec, Ontario. Nouveau Brunswick

c ndants & PEtranger: KEtats-Unis: New-York, Boston
Buffato Chicago ; Angleterre, France, Allemagune. Autriche. Italie

QUEBEC STEAMSHIP CO, LIMITED,

LICGNE DU ST-LAURENT, Montréal aux ports de la Céte de Gaspe, &
Gaspé, M-Iluio‘ Percé, Summerside, Charlottetown et Pictou

SS. “"CASLAPEDIAY, 1900 TONNES, avec les accommodations les p us

modernes pour passagers partira de Montréal jendi, les g et 23 octobre

4 4hrsp.m., et tousles quinze jours par la s.uite, et de Québec le jour
suivant midi.

ALLEBZ AUX BERMUDES

Le Steamer ‘‘Bermudian.'” & double hélice, 10,518 tonnes de déplace
ment quittera New-York 4 1t hrs a m. les 1, 11et 22 octobre et tous

les dix joursdans la suite, Signaux sous.marins, télégraphie sans fil,
orchestre,

Voyage Record,
ot le seul st
transbordement.

}‘D‘Iu-ru 20 minutes. Le plus rapid

le plus modern:
tses

s aux quais aux Bermudes san

ANTILLES

Le nouveau steamer ''Guiana'’ et autres steamers, quittent New-York
les 4, 18 et 31 octobre, pour St-Thomas, Ste-Croix, St-Christo-
phe Antigua, Ia Guadeloupe, la Dominique, la Martinique, Ste-
Lucie,la Barbade Demerara.

Pour renseignements complets, s'adresser 4 W, H. Henry, 286 rue St
Jacques; W. H. Clancy, 122 rue St-Jacques ; Ths., Cook & Son, 530 rue ~te
Catherine-Ouest ; Hone & Rivet, 9 Boulevard St-Laurent, ou ll) G.,
Brock & Co., 221, rue des Commissaires, Montréal, Quebec Steamship Co.
Quebec.

. Cartierwille, P. Q.

BANQUE D’HOCHELAGA 1814-1913

Capitalautorisé $4,000,000 Capitalpayé $4,000.000
éserve 3.000,000 Total de I'Actif au-deld de $30.000,000
DIRECTEURS : M. J.A,Vaillancourt, Président; Hon. F.IL. Béique,C.R

Vice-Président ; A. Turcotte, Ecr.,, N. H. Lemay, Ecr. Hon. J. M. Wilson

Col. C. A. Smart, A A. Larocque, F. G Leduc, Gérant; Beaudry Leman

Surintendant des Agences; P A. Lavallée. Asssistant-Gérant ; Yvon La

marre, Inspecteur.  Bureau Principal- Montréal

BUREAUX DE QUARTIERS
Ave. Mont-Royal Pointe St-Charles DeLorimier
(coin8t-Denis) St-Rdouard Quartier Emard
Ave. Mont-Royal St-Henri Rue Notre-Dame, Ouest
(Coin de Lanaudidre) St-Viateur Longue-Pointe

Rue Ste-Catherine, Est Quartier Laurier Aylwin, (coin Ontario)
RaeSte-Catherine centre Villeray Quartier St.Denis

Hochelaga Verdun (prés Montréal)Quartier Ste-Marie
Longue Pointe Viauville (prés Montréa) Qutremont
Maisonneuve

SUCCURSALES
‘Berthierville, P. Q. Mazxville, Ont. St-Hyacinthe, P. Q.

Mont-Laurier, P.Q.

St-Jacques I'Achigan,
Prince Albert, Alta,

Edmonton, Alta St-Jacques L'sshigas P.Q.

Fournier, Ont. Québec,P. Q St-Jerome. P. Q.
Hawkesbury, Ont. St-Roch de Québec,P.Q St-Lambert, P Q.
Joliette, P. Q. Sorel, P. Q. St-Pilerre Msn,

Lachine, P Q.
Laprairie. P. Q.
L'Assomption, P, Q.
Loogueuil P.Q.
Louiserille, P.Q.

‘Sherbrooke, P Q.

St. Albert, Alta.

Ste-Genevidve de
Pierrefonds, P.Q.

St-Boniface, Man.

St-va'érien de
&hefford, P. Q.
Trois-Rividres, P Q.
Valleyfield, P. Q.
Vankleek Hill, Ont.
Winnipeg, Man,

Emet des Lettres de Crédit Circulaires pour les Voyageurs, payables
d g ns toutes les parties du monde ouvre descrédits commerciaux ; achte
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Finances

REVUE DE LA SEMAINE

Calendrier financier.

Mercredi, 1er octobre. — Dividendes trimestriels paya-
bles: — Actions — Acadia Fire Ins. Co.; American Sales
Book Co., priv.; F. N. Burt Co., com. et priv.; Can. Perm.
Mtge. Corp.; Can. Consol. Felt Co., priv.; Can. Con. Rub.
Co., com. et priv.; Can. Gen. Elec. Co.; Can. Pa¢. Ry. Co.;
Carter-Crume Co., priv.; Cen. Can. Loan & Sav. Co.; City
Dairy Co., priv.; Consumers Gas Co.; Crown Trust Co.;
Demerara Elec. Co.; Dominion Canners, priv.; Dominion
Park Co.; Dominion Steel Corp.; Dominion Textile Co.; Do-
minion Trust Co.; Duluth Sup. Trac. Co., com. et priv.; East.
Can. Sav. & Loan Co.; Eastern Trust Co.; Goodwins, Ltd.,
priv.; Halifax Elec. Tram. Co.; Huron & Erie Loan & Sav.
Co.; Illinois Traction Co., priv.; Imperial Life Ass. Co. of
Can.; Laurentide Co.; Lon. & Can. Loan & Agcy. Co.; Mac-
kay Cos., com. et priv.; Maritime T. & T. Co., com. et priv.;
Minard’s Liniment, priv.; National Trust Co.; Northern Ohio
T. & L. Co., priv.; Ogilvie Flour Mills Co.; Ontario Loan &
Deb. Co.; Ottawa Elec. Co.; Ottawa Elec. Ry. Co.; Ottawa
Gas Co.; Ottawa L., H. & P. Co.; Porto Rico Rys. Co., com.
et priv.; Rogers, Wm. A, com. et priv.; Span. Riv. P. & P.
Mills, priv.; Toronto Elec. Light Co.; Toronto Gen. Trusts
corp.; Toronto Mtge. Co.; Toronto Ry. Co.; Toronto Sav. &
Laon Co.; Tri-City Ry. & L. Co., priv.; Twin City R. T. Co,,
com. et priv.; Union Trust Co.; West India Elec. Co.; Win-
nipeg Elec. Ry. Co.

Banques. — Bank of Nova Scotia; Banque Provinciale du
Canada; Dominion Bank; Metropolitan Bank; Molsons
Bank; Montreal City & Dist. Sav. Bank.

Dividendes semestriels payables:—

Obligations. — American Sales Book Co.; Bell Tel. Co.
of Can.; Brandram-Henderson, Ltd.; Canada Cement Co.;
Can. Consol. Felt Co.; Can. Consol. Rubber Co.; Carriage
FFactories; Dominion Canners; Grand Trunk Pac. Ry, 4 p. c.;
Intercol. Coal Min. Co.; Montreal L., H. & P. Co,, 5 p. c.;
Nat. Brick Co. of Laprairie; Northern Nav. Co.; R. de Jan.
T, L. & P, 2éme hypothéque; Sawyer-Massey Co.; Toronto
& York Radial Ry.

Actions. — Canada Life Ass. Co.; Can. Appraisal Co.,
priv.; Can. Gen. Elec. Co., priv.; Can. Pac. Ry, Co., priv.;
Montreal Tram. Co., 5 p. c. Deb.; Winnipeg Elec. Ry. Co,,
priv.

Dividende annuel payable:

Actions. — Canadian Appraisal Co.

Assemblées annuelles:

Can. Pac. Ry. Co.; Lake of the Woods Mill. Co.; Lake
Superior Corp.

Samedi, 4 octobre. — Dividende trimestriel payable:

Actions. — Canadian Cottons, priv.

Mardi, 7 octobre. — Dividende semestriel payable:

Banque. — Bank of British North America.

Asseemblées annuelles: — Granby Con. Min.; Smelt. &
Power Co. '

Jeudi, 9 octobre. — Assemblée annuelle: — Qgilvie Flour
Mills Co.

Vendredi, 10 octobre. — Dividendes trimestriels paya-

bles: — Actions. — Can. Westinghouse Co.; Stanfield’s, L:td.;

com. et priv.; Trinidad Elec. Co.

" fiance.

La situation aux Etats-Unis.

D’aprés Henri Clews, de New-York:
LLa hausse ayant ¢té si marquée sur le marché aux obli-

gations, il n'est pas surprenant que quelques-uns aient voulu
réaliser, cette semaine. De 1d une tendance a la réaction fort
prononcée d diverses reprises.  Ce qui est significatif, c'est
que la faiblesse qui s'est développée n'affecta nullement le
ton substanticl du marché.

Une phase intéressante de la situation générale, c'est que
I'intérét renait a la Bourse. ILes plus importants d'entre les
speéculateurs prennent de plus en plus part aux transactions;
et c'est aussi le fait des spéculateurs et acheteurs de moindre
envergure. Ceux-ci se sont fait remarquer sur le marché aux
obligations. Le fait saillant que les sécurités sont absorbées
peu a peu en entier, c'est que leur valeur totale représente
une avance de 4 points depuis les premiers jours de 1'é¢té. Ce
regain d'intérét pour le marché aux obligations montre com-
bien erronées étaient les prédictions pessimistes qui venaient
d'une certaine direction et qui affirmaient que Wall Strect
avait vu ses beaux jours, qu'on n'y verrait jamais plus cette
activité si remarquable par le passé. Un tel pessimisme est
le fruit de l'inexpérience. L'activité de la Bourse, prise com-
me le barometre de l'activité nationale, monte et baisse en
concordance avec le montant d’affaires et 1'énergic du pays.
Il faut a celui-ci ses périodes ternes; ou bicn en conséquence,
on ne scrait pas exact. Bien qu'il y ait place pour une plus
grande expansion, lg frais courant d'intérét cst significatii et
peut étre regardé comme un gage de Hluctuations plus variées
dans les quotes, a 'avenir, mais limitées par la prudence et
offrant un marché cxcellent aux acheteurs qui savent appré-
cier d'un ocil vif la portée des faits quotidiens.

Ceux qui voient loin suggérent qu'on continue a ¢étre
prudent encore et conservateur. Bien que la récolte n'ait pas
ét¢ mauvaise, les developpements dans les pays d'agriculture
n'ont pas ¢t¢ favorables. Il a été nécessaire de reviser tout a
fait les premieres évaluations sur la récolte. Cela a été mal-
heureusement le cas pour deux des céréales les plus impor-
tantes; le coton et le mais, qui depuis des annces se disputent
la premiere place comme producteurs de richesses. Le blé
d’hiver et, en réalité, la récolte de blé tout entiére a bien a la
vérité établi un nouveau record; et il est établi aussi que les
derniers retours montreront que les experts du gouvernenient
ont erré par trop de caution dans leurs évaluations du blé et
du mais. Néanmoins, il ne vaut en rien de gloser sur le fait
qu'il y a eu des dommages et que, nécessairement, le poids
du fret sera restreint dans les régions de sécheresse a un
volume moindre qu'a ce qu'on s'attendait il v a un mois.

Depuis des années, 'une des influences les plus actives
contre l'achat des valeurs américaines par les spéculateurs
étrangers, ¢a été la crainte de¢ ces hausses périodiques et
excessives dans les taux du change, qui fait qu'on perd con-
Avee la centralisation qui caractérise les banques
d'Europe, les financiers ént l'accoutumance d’un taux stable.
I1s ne comprennent pas qu'il soit nécessaire que I'échange de
I'argent soit basé sur des taux si élevés de ce coté-ci. 11 est
¢ espérer que la nouvclle loi mettra fin a cet état anormal.
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INFORMATIONS FINANCIERES
Actions Ordinaires et Actions Privilégiées | Capital payé I Réserve I Pairdes Actions |,,1;::”{,?$}5’:;;,¢ D;:n::re mt:u .
SANQUES leplembn leplcmsbve
Banque de Montréal ................... ¢ iiassisnis sianelais lnainie $15,975,220|  $16,000,000, $100 00 0% 234% 231
Bangue de Québec .............. T, 2,500,000 1,250,000 100.00 7% 121 122%
Banque de la NOUVEITE-FCOBEE -« rv e vensnnseroeesnnen 3,998,460 7,497,412 100.00 4% 254 257%
Banque de Toronto......o..ovvuviiiennninerer iannnnennens 4,941,455 5,941,455 100.00 % oL
Banque Molson..... 00 EG000KEANGGC000IARAN0 DANG GOBDDGEE 4,700,000 4,700,000 100.00 1n% 191ex-div 194%
Banque Nationale ............c...cciiiiiiiiianiinnnnns 2,000,000 1,400,000 100.00 8% 133 133
Banque des Marchands du Canada ..... ool 415 alels) = s Rt Ls e uiarels 6,547,159 §,400,000! 100.00 0% 1814 190
Banque Provinclale......c.ooeiiiiiiiiiiiiorenciiiiianans 1,000,000 500,000 100.00 6% | ........|...°.
Banque Union du Canada ........... 88 e wee we ki ete) winlee 4,952,190 3,076,095 100.00 8% 140 139%
Banque Canadienne du Commerce........co..ov vuvnnenn. 15,000,000 12,500,000 50.00 0% . 203
Banque Royale duCanada...........co0ooviviniinn e, 7,661,060 8,607,166 100.00 12% 216 218
Banque d’Hochelaga......... ....... I R Tt Mot 2,885,340 2,650,000 100.00 9% e 154%
Banque d'Ottawa............coo0unueen SR eteceiei e e e R SR 3,500,000 4,000,000 100 00 2% ]
Banque Impériale du Canada........coovviiivniiennnnnns 6,000,000 6,000,000 100.00 12% | ........ 213
Banque InternationaleduCanada...... .................. 1,320,430] % 55 wivs wsieie s 100.001  [oussseisssnesl ccosnnie | oo sros i
CHEMINS DE FER Débentures
Canadian Pacific Railway (Ordinaires)................... 180,000,000, 146,283,497  100.00 0% 230K ex-d 232%
Duluth S.S. & A. Railway (Ordinaires) ....... o einieias eminis 12,000,000] -+« sesosessens 100,00  fowwecsiessonn] swmiovme] veee s
do do do (Préférentielles)............... 10,000,000] -+ +++: eosecens 100,00  |cecii couen] swiwnesis oo
Minn, St. Paul & Soo Railway (Ordinaires).............. 20,832,000 ¢+ ¢t eene e 100,00 7% 138% 136
do do do Préférentielles) ......... 10,416,000« ¢ e vcveroen. 100.00 7% | eeon | e
TRAMWAYS ELECTRIQUES
Detroit United Railway..:. .......covvveiiiinnnnnn. 12,500,000 21,887,0000  100.00 5% 73 72%
Dulnth Superior Traction . o0 3,500,000 2,500,000 100.00 §% | eeeiie ]| e
Halifax Blectric Railway..... .......... ..cooveeinnnn. 1,400,000 600,000  100.00 7% 160 160
Havana Electric Railway (Ordinaires) .................. 7,500,000(cccee seneanns 100.00 | wowenimf| emioe s || @5 et
do do do Préférentielles)............... §,000,000|« ¢t vunecunen. 100.00 6% | .o | ceeeee-
[1linois Traction (Ordinaires)...........c.covvvuiinninnns 9,564,000(ccccecennn .. 100,00 f...ooiiuins | veennan | srenenn
do do (Préférentielles)................. 5,000,600,  24,957,813]  r100.00 6% 90 exdiv.| 90% ex-d
Mexican Light & Power (Ordinaires)..................... 13,585,000( .« ¢ et eereann. 100.00 4% 64 | covevnes
do do do (Préférentielles) ................ 2,400,000 ccecenenenne. 100.00 2% | il e
Montreal Street Railway)..........ccoiivieniinnvnnnnnnn. 10,00¢,000 4,420,000 100.00 I0% | cinsaens| wewe s
Porto Rico Railway.. . 3,000,000 2,941,500 100.00  |.evevennnsn. 62 61
Quebec Railway, nght & POWET oovoevvmsvn e, 9,300,500 8,654,400 100.00 | ... aeenn. 12° 1Y%
St. John Rallway..... .......... P N e goo,ooo .............. 100.00 6% | coeesiil| weme enen
Brazilian: .. ovov coinis: 5o h o o miomisis niormoisle wioieieiaisiale ororals 10,000,000, 6,000,000 100.00 0% 945 953
foledo Railway & Light.........ccoivieiiiiiineneninnn 12,000,000 13,257,000 T00.00  l.oncss snannul s smnme || wues eome
Toronto RallWay.....oovve iiiiiiiiiiiitiiiiieiiieenennns 8,000,000 3,992, 100.00 7% 140 139
Tri-City Railway & Light (Ordinaires)................... 9,000,000+ ¢ s evns aennn- 100.000  eoiis e I e[ Naele sieeis
do do do (Préférentielles) ................ 2,825,000 8,068,000 100.00 6% | o | e eens
Twin City Rapid Transit (Ordinaires). .................. 20,100,000 19,503, 100.00 6% 107 107
do do do (Préférentielles)................. 3,000,000|...cevuensaans 100.00 9% | eeccimei] weeoeen.
Winnipeg Electric Street Railway..... .. N 6,000,000 5,578,000,  100.00 0% | ........ 203
VALEURS INDUSTRIELLES
Canadian Car & Foundry (Ordinaires).............. ...... 3,500,000(. ¢t cevnenann. 100.00 8% 71 69
do do do ( Préférentielles) ............... §.000,000 3,500,000 100.00 1% | eeen 107%
Canada Cement (Ordlnalreol 13,500,000 100.00  |...... 5% 35%
do  do (Préférentie lel) e 10,500,000 5,000,600,  100.00 7% 93 93%
Canadian Converters........c. coiviiieivininirnrnernnnns 1,733,500 474,000 100.00  |........... 41% 41
Deminion Steel Co. . 35,000,000/ ... cceneeaans 100.00 4% 4854 47%
Dominion Textile Co. ( Ordlnalna) ...................... §,000,000/ - -to0ne sass 100.00 6% 843% ex-d. 85
do do sPréférentlellel) ................... 1,859,030 3,040, :75 100.00 7% 103 103
Lake of the Woods Milling Co. (Ordinaires). ............. 2,100,000| ¢ v0 soneeennns 100 00 8% 130 132
de do do (Préférentielles).......... 1,500,000 1,000,000 100.00 % 120 120
Montreal Cottons Ltd (Ordinaires)...................... 3,000,000 500,000 100.00 gﬁ ................
do do do (Préférentielles)............coovvi]iviiinnrnvnns]onees O KT ! (e ) O e 100
Nova Scotia Steel & Coal (Ordinaires).................... 6,000,000 .0t vees cennns 100.00 5% 79 82
do do do (Préférentielles)................ 1,030,000 6,000,000 100.00 8% 125 125
Ogllvie Flour Mllls Co. (Ordinaires)....... Siwied 8 ewie e iR 2,500,000 s 100.00 8% 116 117
do do éPréférentiellu) 2,000,000, 457,263 100.00 2% | iiiciies 114%
Penmans, lelted 50: inaires)..............coeivein... 2,150,600(.c00 ceveennnns 100.00 4% 54% 53%
do do Préférentiellea) ..................... 1,075,000 2,000,000 §.00 6% 82 81
DIVERS
Bell Telephonie C0. ... csuscsss vaims suis suie s 5o s as oieis 12,500,000 ,649,000 100.00 8 I 151
Mackay omg‘niec (Ordinaires)................ .cevueees sso,ooo 3 9' sreis 100.00 5; gi ....5 ..
do o (Préférentielles) .................... §0,000,000| ... .... SHODE 100.00 4% 66 66
Montreal nght Heat 8 POWEY ... .- vau. s sianin i ioniin 17,000,000 10,107,000 100.00 8% nsyex-d.| 217% e -d,
Moatreal Telegraph.... ........coovitvineinnennnns saneny 2,000,000 100,000  100.60 8% 139 140
Ottawa Light, Heat & Power Co........c00vvvvennnnsenn. 1,511,500 730,000 100.00 6% 16754 165
Richelieu & Ontario Nnvlg-tion COLevios sivevian wmesssan i 3,132,000 1,123,573 100.00 6% 110% 11234
Shawinigan Water & Power Co.. o 7,000,000 §,000,000 100.00 4% 137 138%
MINES
‘Crown Reserve .......... S 1, 1.00 6o 1.60 1.6
International Coal Mining (Ordlulru) .................. g?&gﬁ ...... swasise 100.00 1; 4 i
de do do (Préférentielles)............... 219,700|....... 100.0¢ % 7 7




Vol. XLVI — No 39. LE PRIX COURANT, Vendredi, 26 Septembre 1913.

39

Un propos au Comptoir

Le client: “Qu'importe le nom ? une peinture est aussi bonne que
l'autre”.”

Le marchand : “Vous commettez 4 une grave erreur. Une bonne
peinture se reconnait a I'étiquette. C’est par l'étiquette qu’on distingue
la marchandise de marque d’une quantité de. peintures suspectes. Clest
la garantie visible de la qualité. =

- LA PEINTURE, PREPAREE, SHERWIN-WILLIAMS

se reconnait a |'étiquette. Une expérience de quarante ans dans la
: fabrication de la bonne peinture a fait de cette étiquette une garantie

de qualité, de satisfaction et d’économie. Le nom est votre sauvegarde
et la mienne”.

Le nom de S-W et la réputation de S-W est I'actif le plus
important qu'un marchand de peinture puisse avoir. Pouvons-
nous en dire davantage A ce sujet ? Ecnvez pour avoir notre
livce “Comment gagner de I'argent dans le commerce de Pein-
tures et Vernis”. Il est envoyé sans frais ni obligation.

THE SHERWIN-WiLLIAMS (o.

of Canada, Limited.

PAINT, VARNISH & COLOR MAKERS
LINSEED Ol L CRUSHERS

FACTORIES: MONTREAL, TORONTO, WINNIPEG, LONDCA, ENG.
OFFICES &4 WAREHOUSES: MONTREAL TrRONTO, WINNIPEC, VANCOUVER, LONDON, ENa

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ “LE PRIX COURANT".
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Importatedrs de
o’ Glaces Epaisses
o

VERRE A VITRES,

& VERRE CATHEDRALE

! . uni et gravé,
Manu-
facturiers 0.’ VERRE Bz::t)
de C')
MIRROIRS, 4 LA
VTRES <<‘ Arme,
‘PL A ,y etc.

VITRES ORNE-
MENTEES,

GLACES BISEAUTEES,
DE88US DE MEUBLES,etc

\ﬁ)\%

Tel. Bell, EST 430 et 3761

COIN PERREAULT & STE - ACATHE, ©

MONTREAL,Can.

1

Toles | Galvanisées

¢ “Oueen’s Head”!

Le type du genre depuis un demi-sidcle
Jamais égalées comme qualité.
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A. C. LESLIE & CO., LIMITED.
MONTREAL

Feutre et Papier

N'IMPORTE QUELLE QUANTITR

Toitures Goudronnées (Roofing) prétes d ,vaet3

Papiers de Construction. Feutre 4 Doubler et 4 Tapisser

Produits du Goudron. Papier 4 Tapisser et & Imprimer
Papier d’Emballage Brun et Manille,

Fabricants du Feutre Goudronné
“BLACK DIAMOND"

Alex. McArthur & Co., Limited

82 RUE McGILL, MONTREAL

Manufacture de Feutre pour Toitures: Rues du Havre et Logan
Moulin papier,/Joliette, Qué.

NOUS MANUFACIURONS
DES

Garde-Fen et Garde-
Cendres a I'Eprenve
des Etincelles

Notre ligne est compléteet de la
plus haute qualité,

DEMANDEZ NOTRE CATALOGUE SPECIAL.

CANADA WIRE AND IRON GOODS CoO.
Hamliton, Ont.

Représentant poar 1'Est :
P.0.Box 42 St. Henrl. MONTREAL, P.Q.

Nous manufacturons toutes sortes de Toile Mélallique et d'ouvrages
Généraux en Fil Métallique,
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JAS. S, PARKES

D RN

JOSEPH RODGERS & SONS, L!MiTeD
Sheflield, Ang.

Bvitez les imitations de notre

REDTRADE N,
COUTELLERIE,
en vous assurant que cette MARQUE * %
—RBXACTR se trouve sur chaqua lame,

GRantED 6%%

Seuls Agents pour le Canada:

| JAMES HUTTON & CO., Montréal,

MANUFACTURIERS DE

Véhicules pour Enfants. Meubles en osier. Aocgssoires
pour chambres de toilette, Et chaises pour imvalides.

Exigez toujours la Marque de Commerce “GENDRON."’
DEMANDEZ LE CATALOGUE DESIRE.

THE GENDRON MFG. CO. Ltd,
TORONTO, Canada.

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ “LE PRIX COURANT”.
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Ferronnerie, Quincaillerie, Peinture
Matériaux de Construction, Etc.

LE JOURNAL COMMERCIAL.

Souvenez-vous de l'importance de la
coopération et du fait qu'aucun journal
de commerce ne versera de dividende a
ses abonnés, sans coopération de leur
part.

Les abonnés d'un journal commercial
constituent en quelque sorte un corps
organisé. Ils devraient se rendre bien
compte du fait qu’ils ont un intérét mu-
tuel et devraient étrc disposés a s'aider
mutuellement.

Votre journal est publié toutes les se-
maines et il contient toujours quelque
chose de bon et la plupart des lecteurs
ne se rendent pas compte du fait qu'on
s'en repose un peu sur eux pour voir a
ce que ce qu'il contient vaille la peine
d’étre lu.

LE DANGER D'UNE TROP GRAN-
DE INDULGENCE ENVERS LES
DEBITEURS.

L’habitude de certains créanciers “de se
contenter de ce qu'ils peuvent obte-
nir” est d’'un mauvais exemple et en-
courage les personnes malhonnétes,

Au cours de cet article, nous désirons
attirer l'attention sur une mauvaise ha-
bitude qu'ont de plus en plus certains
hommes d’affaires et qui encourage les
débiteurs malhonnétes. Nous voulons
parler de [I’habitude qu'ont certains
créanciers de débiteurs embarrassés, de
se contenter de petits pourcentages pour
le réglement final de leurs comptes. La
raison pour laquelle, disent-ils, ils agis-
sent ainsi, raison qui est toujours ex-
ploifée par Teurs débiteurs et les avo-
cats de ceux-ci, c'est que si vous ‘“rédui-
sez le débiteur a la faillite, vous en ob-
tiendrez encore bien moins”. C’est pour-
quoi, sans considérer quoi que ce soit
d’autre, le créancier presque toujours
“avale la pilule”, accepte ce qu'on lui
offre et signe. Nous sommes convaincus
que dans la moitié au moins des cas le
débiteur dupe le créancier, et profite de
la bonne, disposition qu’'a le créancier de
choisir entre deux maux le moindre. Je
répéte que cette pratique fait le jeu des
débiteurs malhonnétes et que le mal de-
vient plus grave de jour en jour.

Nous avons fait un mémoire hatif des
cas de détresse commerciales qui ont at-
tiré notre attention de fagon ou d’autre

au cours du dernier mois. Dans tous les
cas, sauf un, on pouvait discerner l'esprit
de fraude, mais, dans tous ces cas, on
avait demandé aux créanciers — et ils
le firent — de se contenter d’un petit
pourcentage de ce qui leur était d, tou-
jours pour la raison énoncée plus haut:
“Si vous le réduisez a la faillite, vous en
obtiendrez encore bien moins.”

Dans le cas No 1, le passif du débiteur
était de $10,000 et on évaluait son actif a
$5,000. L'offre de réglement était de 40
pour cent payable immédiatement en es-
péces. Le débiteur avait déja fait fail-
lite deux fois et avait une trés mauvaise
réputation. Il était prouvé que juste
avant que son avocat n’eiit envoyé son
offre de 40 pour cent, le débiteur avait
transféré une belle portion de son actif
a un ancien comptable qui avait épousé
une de ses cousines.
dait, au nom de sa femme, deux immeu-
bles d’'un assez bon prix.

Il y avait 1a fraude bien préméditée.

Il y eut assemblée des créanciers, plu-
sieurs refusérent d’abord d’accepter I'of-
fre de’40 pour cent, voulant pousser I'af-
faire jusqu'au bout. Leurs avocats leur
conseillérent de ne pas adopter cette
ligne de conduite, leur parlant des frais,
des lenteurs de la justice, de I'issue dou-
teuse du procés, etc. En fin de compte,
I'inévitable arriva: tous les créanciers
acceptérent le 40 pour cent. Ce débiteur,
évidemment, pouvait fort bien payer et
nous sommes persuadés qu’il considére
la faillite comme une entreprise qui rap-
porte gros et qu'il continuera a en agir
ainsi, tant que ses créanciers mettront
de coté aussi facilement et aussi com-
plétement la question de principe. Il
aurait probablement bien mieux valu
pour les créanciers refuser d’accepter
quoi que ce soit d’autre que 100 pour
cent, de le forcer a faire faillite et de
commencer la lutte contre lui de fagon
a dévoiler ses agissements et A le mettre
dans I'impossibilité de recommencer. Il
y a bien des débiteurs de ce genre-1a!

Dans le cas No 2, le débiteur, un épi-
cier, offrait 25 pour cent. C’était un
vieillard ayant une femme bien plus
jeune que lui, et il était prouvé qu'il
avait fait de gros bénéfices dans son
commerce et les avait donnés a sa fem-
me. Elle était extravagante, mais avait-
elle dépensé tout ce qu’il lui avait donné
ou bien avait-elle mis cet argent de c6té?
On n'aurait pi le savoir qu'au cours d’un
procés. Elle retint les services d’un avo-

De plus, il possé-

cat, qui parla trés haut, & une assemblée
des créanciers, de la somme d’argent
qu’elle consentait a lui verser pour qu'il
deéfendit ses droits et les créanciers ac-
ceptérent les 25 pour cent. Il est extré-
ment probable — ce n'est pas une simple
conjecture — qu'en luttant pour faire
rentrer dans le bon chemin ce débiteur
on aurait obtenu un réglement a raison
de 75 a 80 pour cent. Le débiteur a con-
tinué a faire des affaires.

Dans nombre d’autres cas, on voyait
que le débiteur profitait du peu d’inclina-
tion du créancier a avoir des tracas et
des dépenses pour la défense d’un prin-
cipe. Un de ces débiteurs disait entre
autres choses: “Si vous me réduisez a la
faillite, je pourrai vou susciter des trou-
bles et vous occasionner des dépenses de
toutes sortes. Vous constaterez en fin
de compte que les frais auront tout en-
glouti, tandis que si vous voulez régler
maintenant, vous aurez votre chéque
dans dix jours.” Dans ce dernier cas, il
s'agissait d’une offre de 60 pour cent; et
il est certain que si les créanciers avajent
fait preuve de fermeté, ce débiteur au-
rait versé tout le montant qu’il leur de-
vait. Cependant, tous acceptérent les 6o
pour cent et certains d’entre eux étaient
bien joyeux méme de les recevoir — ils
pensaient que c'était 14 un bon arrange-
ment et ils se réjouissaient de ce que le
débiteur était assez honnéte pour ne pas
leur faire tort d'une plus forte somme!

D’aprés notre propre expérience, nous
sommes convaincus qu'il ne se passe pas
de jour sans qu'il y ait des faillites d’un
caractére plus ou moins frauduleux et
dans lesquelles un débiteur a pleine con-
fiance de se tirer d'affaire en ne payant
ce qu'il a résolu de payer.

Le principe d'accepter le réglement
proposé par le débiteur peut étre bon au
point de vue pratique, mais au point de
vue de I'honnéteté et de la morale, il est
faux.

Quel est le reméder 11 faut que les
créanciers, quand ils sont en présence
d’un failli de ce genre, mettre de coté
tout sentiment égoiste, résolvent de faire
un exemple pour que tout le commerce
en bénéficie. Que les débiteurs malhon-
nétes apprennent qu'il leur faudra désor-
mais appuyer toute offre de réglement
sur des preuves entiéres et tout a fait
sincéres et ils ne réussiront pas plus a
faire accepter leurs offres — telles qu'ils
les font en ce moment — qu'ils ne ten-
teraient de voler sans ailes.
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Signalez a vos Clients PEconomie
quassure

e LA FOURNAISE ‘HECLA’

eLCLAN 3y

L~ Montrez-leur le foyer encerclé d’acier, dont la surface radiante est
trois fois plus grande qu'on ne peut en obtenir une par un autre procédé,
Le foyer HECLA chauffe I'air plus rapidement, envcie la chaleur & travers
les régistres au lieude l'envoyer dans la cheminée. Ceci permet de réa-
liser une économie d’aprés les expériences faites, d'une tonne de charbon
sur sept ‘

Puis montrez-leur les joints en acier fondu d’HECLA, qui rendent
impossible la diffusion dans la maison, de gaz, de cendres ou de poussiére.

Ces avantages trés importants—grande quantité de chaleur hygié-
nique en économisant au moins une tonne sur sept—sont la des argu-
ments qui convainquent rapidement. Servez-vous en avec vigueur et vous
n‘aurez pas de difficulté & vendre des fournaises HECLA.

CLARE BROS. & COMPANY, Limited.

PRESTON, . . . . o . o ONTARIO.

Représentant pour la provinoce de Québec : J. E. JAMIESON, Lennoxville, Qué.

bw Vous devriez insister pour avoir ce
vernis a plancher.

Le fameux “Liquid Granite” de Berry Brothers est 'étalon depuis
des générations. Il résiste bien a toutes les plus rudes épreuves de
durée et de détérioration. .

Il a un bon aspect, une bonne durabilité et est le produit d’une
expérience de 55 ans. Ce n’est pas tant le montant que vous payez que
8| ce qu'on vous vend qui détermine la valeur d'un vernis.
~  Le “Liquid Granite'’ est un vernis d’'une si remarquable souplesse et
élasticité que, bien que le bois recouvert de ce vernis puisse se bossuer a la suite d’un coup,
le vernis cédera sans craquer et, si on le lave a I'eau savonneuse, il n'en sera pas affecté.
Si vous achetez le ‘‘Liquid Granite” de Berry Brothers, vous SAVEZ que vous avez un pro-
duit de qualité--pourquoifaire des essais avec quelque chose qu’'on PRETEND aussi bon ?

1858  BERRY BROTHERS 1913

Les plus grands maixufacguriers de vernis du monde entier.

WALKERVILE, . - . ONTARIO

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ “LE PRIX COURANT”.
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: (Ferronnerie) Marché de Montréal

LA SITUATION.

Il ne s’est produit aucun changement
de quelque importance au cours de la
derniére huitaine; les prix restent fer-
mes, les affaires sont assez actives pour
cette période de l'année et les rentrées
d’argent sont, somme toute, satisfaisan-
tes.

Nous cotons:

PLOMBERIE
Tuyaux de plomb

Les prix sont de 7.50 moins 5% pour
tuyaux en plomb et de 9.00 pour tuyaux
de plomb composition moins §%.

Tuyaux de renvoi en font et acces-

soires

Les escomptes sur leg prix de la liste
sont: tuyaux légers, 60%; tuyaux moyens
et extra-forts, 65%, et accessoires légers,
moyeng et extra-forts, 70%.

Tuyaux en fer

Nous cotons, prix de la liste:

Y% 100 pieds 6.00

100 pieds 6.00
Y 100 pieds 8.50
Y 100 pieds I1.50
1 100 pieds 17.00
1% 100 pieds 23.00
1Y 100 pieds 27.50
2 100 pieds 37.00
2 100 pieds 58.50
3 100 pieds 76.50
4 100 pieds 109.00
3% 100 pieds 92.00

Tuyaux galvanisés
Nous - tons prix de liste:

Y 100 pieds 6.00

100 pieds 6.00
Y 100 pieds 8.50
A 100 pieds 11.50
1 100 pieds 17.00
1$71 100 pieds 23.00
1% 100 pieds 27.50
2 100 pieds 37.00
2l 100 pieds 58.50

3 100 pieds 76.50
3 100 pieds 92.00
4 100 pieds 109.00

Les escomptes sont les suivants:

Tuyaux noirs: { pouce et § pouce, 63
p-c.; 4 pouce, 69 p.c.; 1 i 4 pouces, 724
p-L.

Tuyaux galvanisés: 1 3 § pouce, 48 p.
c.; ¥ pouce, 50 p.c.; ¥ 4 4 pouces, 621
p.c.

Tuyaux en acier

2 pouces 100 pgeds 9.60

2% pouces 100 pieds 12.25
3 pouces 100 pigds 13.30.
3% pouces 100 pi¥ds 15.55
4 pouces 100 pieds 19.30

Fer-blanc Charcoal
Nous cotons: 1 ¢. 14 x 20

Fer-blanc en feuilles
X. Extra par X et par cse 1.00
suivant qualite.
(Caisse de 112 feuilles, 108 lbs. net)
Au coke — Lydbrook ou égal
[C, 14 x 20, base bte 4.45
(Caisse de 112 feuilles, 108 Ibs. net)
Au Charbon—Terne-Dean ou égal
IC., 20 a 28 bte 7.40
(Caisse de 112 feuilles, 216 1bs. net)
(Caisse de 560 1bs.)

4.65

XX, 14 x 60, gauge 26 1b. 0.07 o.074
Feuilles étamées

72 X 30 gauge 24, 100 lbs. 8.50

72 x 30 gauge 26, 100 lbs. 9.00

Toles galvanisées “Canada”
Nous cotons: 52 feuilles, $4.75; 6o
feuilles, $5.00.
Toles noires

Feuilles:
22 3 24 2.65
26 2.75
28 2.85
Tdles galvanisées
Nous cotons 3 la caisse: Fleur

Gorbals Queens de

43
Best Best Comet Head Lis
28 G 4.40 3.95 4.40 4.20
26 G 4.20 3.50 4.20 3.95
223424 G375 345 3.75 3.45
16-20 3.65 3.20 3.65 3.35

Les prix de la marque Comet sont plu-
tot a la hausse.

Apollo
108 0z=28 Anglaig

28 G.=26 Anglais 44:;?)
26 G. 3.85
24 G, 3.60
22 G. 3.60
16 4 20 G, 3.45

Moins d’une caisse, 25c de plus par
100 livres,

28 G. Américain équivaut & 26 G. An-
glais.
Petite tole 18 x 24
Petite tole 18 x 24

Soudure

Les prix sont plus élevés de 1c par Ib.

Nous cotons: barre demi et demi, ga-
rantie, 28%4c; do., 25%c. “Wiping”, mZt‘al
pour plombiers.

QUINCAILLERIE
Boulons et noix

Trés ferme et 4 1a hausse.
Nous cotons:

Boulons i voitures Norway ($3.00) so
et 10 p.c.

Boulons A voitures carrés ($2.40) 6o et
10 p.c.

Boulons 3 voitures ($1.00): grandeurs, {
et moindres, 60 et 10 p.c.; 7/16 et au-
dessus, s5c.

H%l:)ions a machine, § pce et au-dessous

Ball 100 lbs. 11.20

Boulons i machine, 7/16 pce et au-des-
sous, 57%c.

Boulons 3 lisse, § et plus petits, 6o et
55 et 10 p.c.

Boulons & lisse, 7/16 et plus gros, so et
5

52 feuilles 4.45
6o feuilles 4.70

p.c.
Noix par bofteg de 100 lbs,

Elles ne sont chargées que de
des cartouches refroidies deux fois.

climatériques variables

hinaison convenable de la Poudre, de 1a Ralle et de 1a Bourre,
la'rapidité, un modéle parfait et une pénétration sfire.

Vos clients

DOMINION CARTRIDGE CO.,

LA SAISON DE LA CHASSE ESTOUVERTE

COMMENT SE VEND VOTRE STOCK ?
Un bon sujet de conversation a propos de vos cartouches DOMINION
pour fusils Impérial, Régal, Sovereign.
poudre sans fumée Epaisse et de Calibre, la premiére du monde entier et ce ne sont que

Les cartouches & prudre noire Crown, c’e' t un Feun Sir. ) " :
Les Cartouches DOMINION sont fabriquées entiérement au Canada, et sont spécialement adaptées a ses condit’ons |

Le But de la DOMINION CARTRIDGE CO. est d’assurer les qualitésrégulieres de tir de chuque cartcuche par la com-
pour que le recul soit le plus faible possible tout en maintenant

connaissent la marque.

Limited.  Montréal, P. (.

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ “LE PRIX COURANT".
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’

Company,

MONTREAL.
HALIFAX,

1l est
- Avantageux

de Vendre

PAINTS &
VARNISHES

]

T e

—_—

Ils sont soutenus par
lasorte de co opération
qui assure non seule-
‘ment debonnes ventes
et de bons profits pour
lemarchand, maisdela
satisfaction reelle a ses
clients.
vous le prouver. .. .’

| »‘I?re
Martin-Senour

Laissez-nous

Limited.

"TORONTO,
wmmPEc.

Nous cotons:
Noix carrés 4¢c la 1b. de la liste
Boulons & charrue, 50 et 10 p.c.

La broche barbelée est cotée $2.42%
les 100 livres 3 Montréal.

Crampes a clétures

Fer poli $2.60
Fer galvanisé 2.8
Broches pour poulaillers
§ x 20 x 30" 4.10
§ x 30 x 36” 4.75
t x 22 x 24" 5.00
§ x 22 x 30" 6.30
L’escompte est de 50 p.c. sur la liste.

i x 20 x 24" 3.40
¥ x 22 x 36" 7.50
Broche galvanisée, etc,
Nous cotons:
No o9 les 100 1bs. 2.30
No 12 4 les 100 lbs. 2.45
No 13 les 100 lbs. 2.55
Poli bralé:
No 10 les 100 Ibs. 2.35
No o0idog les 100 lbs. 2.35
No 11 les 100 Ibs. 2.42
No 12 les 100 1bs. 2.60
No 13 les 100 Ibs. 2.70
No 14 les 100 1bs. 2.8
No 15 les 100 lbs. 2.85
No 16 les 100 1bs. 3.00
Rralé. p. tuyaux 100 lbs. No 18 3.85

Rralé. p. tuyaux 100 lbs. No 19 4.70
“Extra pour broche huilée, 10c p. 100 1bs.
Broche a foin

La demande est faible,

Nous cotons net:

Marché trés ferme,

No 13, $2.25: No 14, $2.30, et No 15,
$2.40. Broche 3 foin en acier coupé de
longueur, escompte 25 p.c. sur la liste.
Plaques d’acier

100 livres 2.40
100 livres 2.70
Zinc en feuilles
Le marché est ferme.
Nous cotons: $7.75 & $8.00 les 100 Ibs.
Coudes pour tuyaux

Nous cotons 3 la doz.: coudes ronds
ordinaires 75 feuilles, $1.10; 60 feuilles,
$1.35, et polis, 60 feuilles, $!60

Broche moustiquaire

Forte demande,

Nous cotons: broche noire, $1.55 par
rculeau de 100 pieds.

Broquettes

Y% pouce
3/16 pouce

Pour boites i fraises 75 et 12§ p.c.
Pour boites i fromage 85 et 10 p.c.
A valises 80 et 12§ p.c.
A tapis, bleues 8 p.c
A tapis, étamées 80 et 15 p.c.

A tapis, en barils

40 p.c.
Coupées bleues, en doz. 75 et 12} p.c.

Coupées bleues et ¢ pe-

santeur 6o p.c
Sweeden, coupées, bleues

et ornées, en doz. 75 p.c
A chaussures, en doz. 50 p.c.

A chaussures. en uqts 1 1b. 60 et 10 p.c.
Clous de broche
Nous cotons: $2 30 prix de base, f.0.b,
Montréal,
Clous coupés
Nous cotons: prix de base, $2.60 f. o.
b., Montréal.
Clous a cheval
Nous cotons par hoite: No 7, $2.00;
No 8. $2.75: No 9, $2.60; No 10, $2.50,
avec escompte de 10 D.c.
Fers A cheval

Nous. cotons f.o.b, & Montréal: _ i

Neverslip crampons, § le cent 3.8
Noz No1
et plus et plus
grand petit

-Fers ordinaires et

pesants, le qrt 3.90

Neverslip crampons 7/16, le cent

Neverslip crampons 4, le cent

Neverslip crampons 9/!6 le cent

Neverslip crampons 5/16, le cent

Neverslip crampons §, le cent

Fer a neige, le qrt 4.15

New Light Pattcrn, le qrt  4.35

Fer “Toe Weight” No 1 3 4

Featherweight No o 4 4

Fers agsortis de plus d'une grandcur au

baril, 10c 3 25¢ extra par baril,
Chaines en fer

OV & 0N NINID S
AnBe88ERESL

Trés ferme,

On cote par 100 lbs.:
3/16 No 6 10.00
3/16 exact § 8.50
3/16 full 5 7.00
1 exact 3 6.50
t 6.50
i/16 4.40

3.90
7/16 3.8
1 3.70
9/16 3.60
[ 3.40
? 3.30
1 3.30
i ‘ 3.30
Vis 2 bois

Les escomptes 3 la liste sont de
Téte plate, acier 85 10 et 73 p.c
Tétte ronde, acier 8 10 et 7% p.c.
Téte plate, cuivre 75 10 et 7% p.c.
Téte ronde, cuivre 70 10 et 73 p.c.
Téte plate, bronze 70 10 et 73 p.c.
Téte ronde, bronze 6s 10 et 7% p.c.

Fananx

Nous cotons:
Wright No 3 doz. 8.50
Ordinaireg doz. 4.75
Dashboard C. B. doz. 9.00
No 2 doz. 7.00

Peints, soc extra par doz.

Tordeuses a linge
Nous cotons:

Royal Canadian doz. 47.75
Colonial doz. 52.75
Safety doz. 56.25
E. Z. E. doz. 51.75
Rapid doz. 46.7%
Paragon doz. 54.00
Bicycle doz. 60.50

Moins escompte de 20 pc Fore de-
mande.

Munitxona
L’escompte sur les cartouches cana--
diennes est de 30 et 10 pour cent. La
demande est trés active.
Plomb de chasse
Nous cotons net:

Ordinaire 100 1bs. 10.00
Chilled 100 Ibs. 10.40
Buck and Seal 100 1bs. 10.80
METAUX
Antimoine '

Le marché est sans changement, $9.75
a $10.00.

Fonte
Nous cotons:

Carron Soft 24.50
Clarence No 3 \ 22.00
Fer en barre

Plus ferme.

Nous cotons:
Fer marchand base 100 Ibs. 2.1%
Fer forgé base 100 lbs. 2.30
Fer fini base 100 Ibs. 2.40
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Fer pour ferg & cheval

) . base 100 Ibs. 2.40
Feuillard mince 14 4 2 pcs base 3.20
Feuillard épais No 10 base 2.25

Acier en barre
Nous cotons net, 30 jours:

Acier doux base 100 lbs. 0.00 2.25
Acier 3 rivets base 100 lbs, 2.10 2.2§
Acier i lisse base 100 lbs. 0.00 2.2§
Acier 3 bandage base 100 lbs. 0.00 2.25
Acier 3 machine base 100 lbs. 0.00 2.25
Acier a pince base 100 lbs. 0.00 2.95
Acier i ressorts base 100 lbs. 2.75 3.10

Cuivre en lingots

Le marché est fort.

Nous cotons: $18.50 a "$19.00 les 100
Ibs. Le cuivre en feuilles est coté a 27¢
la livre. :

Etain en lingots
Nous cotons: $50.00 a $50.50 les 100

-livres,

Ce métal se fait de plus en plus rare
sur ies marchés primaires et les expé-
ditions diminuent,

Plomb en lingots

Plus fort: $5.75 a $5.85.

Zinc en lingots
La demande’ est faible,

) _ Laiils a pétrole 0.00 0.19 ‘FERRAILLES
Nous cotons: $6.50 & $6.75 les 100 li- Drum de 50 & 100 lbs, 0.00 0.20f ’ - La Ib.
vres. Drum de 25 Ibs, 0.00 0.204 Cugvrec ort et fe. guxvrc 0.00 0.II
HUILES, PEINTURES ET VI- Boites de papier, 1 1b. 0.00 0.22¢ uivre mince ct fonds en
TRERIE Boites de icr-blanc, 1 1b.  0.00 0.233  <Hlvre ¢ 9,00 0.09
Huile de lin Boites papier, 3 1b. 0.00 0.24% La'tgn .rougef ort 0.00 0.I0
. . Boites fer-blanc, # Ib, 0.06 0.354 ~-3iton jaune iort 0.00 0.08
Forte demande et prix fermes, °* Laiton mince 0.00 0.06:
Nous cotons au gallon, prix nets: hui- Cables et cordages Plomb 0.02} 0.02¢
le bouillie 65¢, huile crue 62c. Best Manilla T — Zinc 0.1?0 0.03
Huile de loup-marin British Manilla base Ib. 0.00 0.13  Fer forgé No 1 o_;)tgm;:
Nous cotons au gallon: Sisal base Ib. 0.00 0.12  Fer fondy et débris de )
H““le extra raffinée Lathyarn simple base Ib. 0.00 0.12 machines No 1 0.00 16.00
Essence de térébenthine .. Lathyarn double base Ib. 0.00 ©.128 plaques de poéle 0.00 12.50
Nous cotons 65¢c le gallon par quantité Jute base Ib. 0.00 0.1 Gonfer o tars :
t t aciers malléables 0.00 9.00
de 5 gallons et 70c¢ le gallon par baril. Coton base 1b. 0.00 0.25 Piéces d’acier 0.00 5.00
Blanc de plomb Corde i chassis base Ib. 0.00 0.34 La 1b.
Forte demande. Papiers de Construction Vieilles claques 0.00 0.00
Blanc de plomb pur 8.25
g}anc de p{omb No 1 7.60 ﬁrés ferme, PLATRE
anc de plomb No 2 s ous cotons: . .
Blanc de glomb No 3 g;g Jaune et noir, pesant 0.00 1.80 Plgtu mélé de sable, f.0.b., au char 5.50
Blanc de plomb No 4 6.75 {qaune ordinaire, le rouleau 0.00 0.35  FPlatre dur (Hard Wall), f. 0. b., 20
Pitch oir ordinaire, le rouleau 0.00 0.43 tonnes et plus . 10.50
Nous cotons: Goudronné, les 100 lbs. 0.00 2.25 Platre pur (Plaster Paris), en ba-
Goudron pur, 100 lbs. 0.70 0.80 Papier 3 tapis, les 100 lbs. 0.00 2.60 rils, sur char, a.10

Goudron liquide, brl

Peintures préparées

Nous cotons:
Gallon

0.00 4.00

1.45 1.90
Demi-gallon 1.50 1.9§
Quart, le gallon 1.55 1.75
kn boires de 1 1b, 0.10 0.II

Verres i Vitres
Les prix sont trés fermes. Forte de-

mande.

Le marché Belge augmente continuel-
lement ses prix,

Nous cotons: Star, au-dessous de 26
pouces uni: 50 pieds, $1.85; 100 pieds,
$3.40; 206 4 40, 50 pieds, $2.00; 100 pieds,
$3.00; 41 a 50, 100 pieds, $4.00; 51 & 6o,
100 pieds, $4.25; 61 4 70, 100 pieds, $4.50;
71 a %o, 100 pieds, $5.00.

Double Diamond, 100 pieds: o 4 35,
$5.00; 20 4 40, $5.45; 41 & 50, $6.25; 51 a
bo. $0.75; 01 & 70, $7.25; 71 & 8o, $12.50;
81 a ¥s, $7.75; 86 4 90, $8.50; 91 & 05,
$10.00.

Vert de Paris pur

Forte demande,

Papier 4 couv,, roul., 2-plis 0.00--0.75..
Papier a couv,, roul, 3 plis 0.00 0.95
Papier surprise, roul,, 15 lbs. 0.00 0.40

Charnidres ' (coupiets)- No+840..

1t pouce "1 0.67
1% pouce ' ' 9.75
2 pouces T 0.8L

rils, sur char % (]
2{ pouces 0,93
2% pouces .o 1.07
3 pouces SN 1,80

Nos 800 et- 838 ) i

I pouce v 0.32
1t pouce "~ 0.37
14 pouce T 0.48
11 pouce 0,59
2 pouces 0.67
2} pouces 0.76
2% poucesg 0.81
2% pouces 0.95
3 pouces 1.07
3% pouces 1.49"
4 pouces 2,121

Méme escompte que

. ) pour toutes les
charniéres d’acier poli, i

L’Outillage
Monarch
de Savetier

Ceot assortiment comprend tous
les Outils, etc., nécessaires pour
réparerles Chaussures etHarnais
et s'adressera & une trés grande
partie de la population, désireuse
d’économiser de I'argent en fai-
sant cet ouvrage elle-méme. Les
outillages ‘*Monarch’’ se vendent
avec la rapidité du *‘feu grégeois*’
tout le temps !

HARNES'S

= R\

COBBLER'S QuiriT
:MONARGFHOR BOOT’ S HOE

GENERAL AND

®  Pour Réparer

REPAIRING

les Chaussures
‘ et

Harnais.

TAYLOR-FORBES  GUNPANY

246 rue Craig Ouest

MONTREAL.

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ “LE PRIX COURANT".
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La Laveuse “Blue Belle” de Maxwell

Est une laveuse qui travaille remarquablement vite et facilement, & mou-
vement alternatif. Lorsque la cuve fonctionne dans un sensla table
A friction tourne dans le sens opposé. Cette double action qu'on ne trouve
que dans les machines “BLUE BELLE”, économise beaucoup de temps.
Les ressorts A réaction double et les coussinets sur billes contribuent & en
rendre 'actionnement facile. La cuve a le grain du chéne et le cadre en
acier-corniére est fini & I'aluminium.
DEMANDEZ NOTRE CATALOGUE DE LAVEUSES

DAVID MAXWELL & SONS, . . 8t. Mary’s, Ont.

AGENCE A MONTREAL 446.448 Rue St. Paul.

Nous ne perdons jamais un
client une fois qu'il a com-
mencé a faire des affaires

avec nous. | | g«
POURQUOI 7| S
Parce qt::le rious sommes en - Nos Vernis pour
mesure de lui donner satis- i :
faction sous tous les rap- | Voitures
ports. Nos marchandises 5 Coulent facilement, sont com-
sont strictement les MEIL.- b Vito ot "donnent wn finl DURA:
LEURES qui soient sur le - Lalaseznous vous emvever vo
marché et nos prix sont les manuel relatif aux Vornlly—grul'-‘
mémes que chez les " tuitement — unoe carte suffira.
facturiers d’articles infé- T i ARAIE COMPARY
rieurs. Ainsi donc, achetez Assaciée & la Murphy Va-aish CoU. S. A

les meilleurs.

Cowan & Britton Limited.
GANANOQUE, Ont.

Couplets, Pentures, Articles de Ferron-
nerle pour Constructions.

!

==

La Carabine “Bayard” a Chien et Détente Automatiques

= ) >
Décharge puissante. Ligne élégante. Simplicité de mécanisme. Pidces interchangeables. Traverse
trois pouces de sapin. Pése 4 livres. Peut étre démontée rapidement rien qu’avec un tournevis.

ECRIVEZ POUR AVOIR UNE BROCHURE DESCRIPTIVE.

McGILL CUTLERY CO,, (REGD) - - P.O.Box 580, Montreal

EN BCRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ “LE PRIX COURANT”".
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LA CONSTRUCTION

Durant la semaine terminée le 20 sep-
tembre 1913, la ville a émis 47 permis de
construction au cout total de $83,340
pour les nouvelles constructions et de
$52,000 pour les réparations.

Les chiffres ci-dessous en indiquent la
répartition par quartier et donnent le
cout approximatif de chaque construc-
tion, moins. les détails des permis au-
dessous de $1,000.

Quartier. Montant.
Notre-Dame de Graces .. .. $ 3,050
Ste-Cunégonde .. 16,320
Rosemont 4,850
St-Paul.. 220
St-Denis .. 22,700
Emard .. 800
St-André .. 20,000
St-Laurent .. .. 1,000
Laurier .. 25,500
Papineau .. 20,900
St-Henri .. 8,000
Hochelaga 8,000
Delorimier 4,000

Total .. e $l35.340

Nouveaux Permis.

Rue Closse, quartier St-André; 1 mai-

son, 7 logements, 3 étages, 2e¢ classe;
cout prob., $20,000. Propriétaire, Zéphi-
rin St-Pierre, 101 Chomedy App. 3.

Avenue Hotel de Ville, quartier Saint-
Denis; 1 maison, 9 logeinents, 3 étages,
3c¢ classe; conut prob., $4,000. Propriétai-
re, Alcide Marois, 3161 avenue Hotel de
Ville.

Rue Clarke, quartier Saint-Laurent; 1
maison, I logement, 2 étages, 3e classe;
cout prob., $1,000. Propriétaire, Lavet &
Son, 18 avenue des Pins Ouest.

Premiére Avenue, quartier Rosemont;
I maison, 3 logements, 3 étages, 3e cias-
se; cout probh., $3.300. Propriétaire, J.-B.
Pelletier, 377 7¢ Avenue, Rosemont.

Rue Dc¢ Gaspé, quartier Laurier; 1
maison, # logements, 3 étages, 3e classe;
cout prob., $4.500. Propriétaire, Jos. Ro-
cheleau, 2049 St-Dominique.

Rue Alice, quartier St-Denis; 1 mai-
son, 5 logements, 3 étages, 3e¢ classe;
cout prob., $4,500. Propriétaire, Edmond
Morin, 25 Fortification.

Rue Cartier, quartier Papineau; 1 mai-
son, 3 logements, 3 étages, 3e classe;
cout prob., $3.000. Propriétaire, G. Ro-
chon, 850 St-André.

Rue De Laroche, quartier St-Denis; 1
maison, 3 logements, 2 étages, 3e classe;
cout prob., $2,200. Propriétaire, O. Mai-
sonncuve, 1708 B Delaroche.

Rue Chestnut, quartier Saint-Henri; 1
maison, 3 logements, 3 étages, 3e classe;
cout prob., $4,000. Propriétaire, S. A.
DeRepentigny, 63 G.-E. Cartier.

Rue Fairmount, quartier Laurier; 1

maison, 6 logements, 3 étages, 3e classe;
cout prob.; $4,000. Propriétaire, Isaac
IF'rank, 619 Christophe Colomb.

Rue Chambly, quartier Hochelaga: 1
maison, 5 logements, 3 étages, 3e classe;
cout prob., $4,000. Propriétaire, D. Leé-
tournean, 455 Chambly.

Rue Casgrain, quartier Laurier; 3 mai-
sons, 13 logements, 3 étages, 3e classe;
cout prob., $8,000. Propriétaire, A. Pi-
ché, 524 Casgrain.

Rue Bordeaux, quartier Papineau: 1
maison, 3 logements, 3 étages, 3e classe;
cout prob., $3.300. DProprié¢taire, Geo.
Brabant, 1130 Bordeaux.

Rue Albert, quarticr Ste-Cunégonde; 1
fabrique, 4 étages, 2¢ classe; cout prob.,
$8,000. Propriétaire, ]J. . Montpetit, 73
avenue Argyle.

Rue Christophe Colombe, quartier St-
Denis; 1 maisen, 3 logements, 3 étages,
3¢ classe; cout prob., $2,000. Propriétai-
re, Ed. Gauthier, 1254 Christophe Co-
lombe.

Réparations.

Rue Cartier, quartier Papineau; 1 mai-
son, 3 logements, 3 étages, 3e classe;
cout prob., $8,000. Propriétaire, G. Ro-
chon, 850 St-André.

Rue Delaroche, quartier St-Denis; 1
maison, 3 logements, 2 étages, 2e classe;
cout prob., $2,200. Propriétaire, O. Mai-
sonneuve, 170888 Delaroche.

Rue Chestnut, quartier Saint-Henri; 1
maison, 3 logements, 3 étages, 3e classe;

tralie, ete

détail.

PEMBROKE

LES OUTILS DE BUGHERON
| DE PINK

Les outils Etalons dana toutes les provinces
du Don inion, en Nouvelle Zélande, Aus-

Nous manufacturons toutes sortes d’outils
de bicheron —Légers et de Bonne Durée.
TELEPH. LONGCUE DISTANCE, No 87
Demandez notre catalogue et notre liste de prix.

Vendus dans tout le Dominion par tous les
Marchands de ferronnerie en gros et en

| The
THOS. PINK Co., Limited §

Manufacturiers d OUTIS de BUCHERON

. ONTARIO -

F ABRlQUEi AU CANADA

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ “LE PRIX COURANT”.
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POELES EN ACIER

JEANNE D'ARC

Avec Réservoir et haute cloison en tuiles
Doublés d’Amiante — Garnitures en Nickel.

Foyer pour bois et charbon, Porte de
fourneau garnie d'un thermomeétre.

]

Ecrivez pour avoir les prix et une
description compléte.

Record Foundry

and Machine Co.
17, rue Mill, Montréal

ET AUSSI
MONCTON, N. B.

D

-

PANIERS et MANNES en (OSIER

LES PLUS BAS PRIX COMMERCIAUX
ET PROMPTE LIVRAISON GARANTIE.

Assortiment complet des Célebres Bros-
ses et Balais d¢ BOECKH. Nous
sommes heureux d exhiber un assortiment
trés considérable d’Echantillons.

Conseils d Experts au sujet du Choix
des Lignes se Vendant le Mieux.

Venez, Ecrivez ou Téléphonez pour
avoir notre Liste de Pris.

‘The Harold E. Smith Sales Co.

Agents de Ventes et Distributeurs

130. RUE CRAIG EST

(Deux Portes a I'Ouest de 'Hétel des Postes)

MONTREAL

De Réputation Internationale

La marque de Vernis reconnue comme la pre-
miére daus le monde entier et dont le détaillant
peut pousser la vente avec entiére satisfaction.

Les Verwis et spécialités de Vernis

INTERNATIONAL

ont soutenu leur réputatlon depms plus de qua-
rante ans. Ils sont le produit de I’expérience,
du grand soin et du mélange attentif des ingré-
dients; chaque bidon est garanti contenir une
Pleine Mesure Impériale.

Mettez en vedette la Marque International.

I &
TORONTO ~ WINNIPEG
Manufacture Cauadiénx;el:de Verﬁis Etalons
NEW-YORK CHICAGH LONDRES
BERLIN BRUXELLES MELBCURNE
La plus g ande manufacture du menlc et 14 premidie

qui ait établi des étalons ddfinitifs de qualité.

Vol XLVI— - No 3.
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coiit prob., $4,000. Propriétaire, S. A. De
Repentigny, 63 G.-E. Cartier.

Avenue Fairmount, quartier Laurier;
I maison, 3 logements, 3 étages, 3e clas-
se; cout prob., $1.000. Propriétaire,
Frank Isaac, 619 Christophe Colombe.

Rue Chambly, quartier Hochelaga; 1
maison, 5 logements, 3 étages, 3¢ classe;
cout prob., $4,000. Propriétaire, D. Lé-
tourneau, 455 Chambly.

Rue Casgrain, quartier Laurier; 3 mai-
sons, 13 logements, 3 étages, 3e classe;
cott prob., $4,000. Propriétaire, A. Pi-
ché, 524 Casgrain.

Rue Cartier, quartier Delorimier; 1
maison, 5 logements, 3 étages, 3e classe;
cout prob.,, $4,000. Propriétaire, Jos.
Tessier, 843 St-André.

Rue Bordeaux, quartier Papincau; 1
maison, 3 logements, 3 étages, 3e classe;
cout prob $3.300. Propneta:rc Gco
Brabant, 1130 Bordeaux.

Rue Albert quartier Ste- Cunegonde
I maijson, 4 étages, 2¢ classe; cofit prob.,,
$8,000. Proprlétalre J. P. Montpetlt 73
avenue Argyle. )

Rue Christophe Colombe, quartier St-
Denis; 1 maison, 3 logements, 3 étages,

3e classe; colt prob., $2,000. Proprié-
taire, Ed. Gauthier, 1254 Christophe Co-
lombe.

Rue Villeneuve ouest, quartier Lau-
rier; 1 garage, 1 étage, 3e classe; cout
prob., $1,000. Propriétaire, J. A. Ville-
neuve, 20 Villeneuve Ouest.

Rue Bordeaux, quartier Papineau; 1
maison, 3 logements, 3 étages, 3e classe;

cout prob., $3,300. Propriétaire, Geo.
Brabant, 1130 Bordeaux.
Rue Addington, quartier Notre-Dame

de Graces; 1 maison, 2 logements, 2 éta-
ges, 3e classe; cout prob., $28000. Pro-
priétaire, John Hastick, 12 avenue Ad-
dington.

OCCASIONS D’AFFAIRES

Nos abonnés que pourraient intéresser
les demandes de représentations, d’agen-
ces, de marchandises, etc., publiées dans
“Le Prix Courant”, n’auront qu'a nous
faire connaitre le numéro de l'occasion
d'affaires qui les intéresse pour que nous

leur adressions tous les renseignements
utiles.

12,530. Produits généraux. — Une mai-
son de premier ordre de Hambourg, d'a-
gents importateurs et commissionnaires,
est préte a représenter des exportateurs
canadiens de produits. Bonnes réiéren-
ces du Canada et des Etats-Unis.

12.531. Agent. — Une maison de Bien-
ne, Suisse, désire nommer un agent fia-
ble, au Canada, pour la vente d’'une spé-
cialit¢ de montres Suisses, etc.

12,582, Voltillee. — l.es exportateurs
canadiens devraient correspondre avec
une maison de gros de St-Jean, Terre-
neuve.

12,583. Beurre, fromage, oeufs. — Une
maison de gros de Terreneuve désire

correspondre avec des exportateurs ca-
nadiens.

12,584. Fruits. — Unec maison de Ter-
reneuve demande a correspondre avec
des productcurs canadiens de péches,

poires, raisins et autres fruits.

12,585. Chaussures. — Une maison de
Terrencuve voudrait connaitre des noms
de manufacturiers canadiens.

Soyez toujours circonspect
tois.

Supportez les fautes des uns, I'im-
politesse des autres, et pardonnez i tout i
le monde, excepté a vous-méme.

et cour-

I Iln y a qn une quahte snpéneure et C'est ceIIe de “NORROW”
1

vous reconnaftrez que vous aurez eu le meilleur produit qu'il y ait.

' John Morrow Screw and Nut Co., Limited.

Courroies Spéciales

VIS D’AJUSTAGE.

VIS A TETE.
DEMI-NOIX.
FOREUSES TORDUES,

Quand vous commaudez ces spécislités
insistez pour la marque ‘“MORROW" et

» Ingersoll, Ont

CHARBON

Anthracite et Bitumineux.

Nos Courroies sont recouvertes de
notre Ciment Imperméable et peu-
vent étre exposées au froid ou a la
chaleur sans danger d'étre ghtées.

D. K. McLaren,
Limited

351, rue St- ]ncquu
MONTREAL
Tél. Main 49044905 ot 724

Expédié par voie ferrée ou voie d’eau & tous
endroits de la Province de Québec.

GEORGE HALL COAL CO.

OF CANADA, LIMITED.
126 RUE §T-PIERRE, MONTREAL,

La progression du Dominion ouvre un marché plus vaste et nos ma
chandises sont les mieux établies dans leur ligne. C’est une bonne raison
pour tenir les

REGLES ET CALLONS DE MESURE

UFHIN

On les demandera. Ils donneront satisfaction. Ils sont faits au Canada
Ils annonceront tout votre stock.

CATALOGUE SUR DEMANDE.

m:[w' W RRULE (0:0F (CANADALTD,

WINDSORONT.

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ “LE PRIX COURANT".
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Renseignements Commerciaux

Nouveaux établissmeents

Lachine—Wm. Bleau & Cie, embouteilleurs.

Montreal—Anglo-French Mfg. Co., man. de sirops, ectc.;
Burdick Bros., épiciers; Canada Clothing Mfg. Co., man. de
vétements; Canadian Clothing Mfg. Co., vétements en gros;
Champagne & Dumas, bois et charbon; Dunn’s Diamond Dis-
infectant, man.; Ferron & Lacombe, épiciers; IFrrank Decoste
& Co., marchands; Jones & Hayes, pharmaciens; Louis Beau-
dry & Cie, fournitures; W. McNally & Co., Ltd.; Rivard &
Morin, D. G.; Rothestein Bros., man. de pantalons; I'. D. V.
Ryan & Co., papeterie; O. St-Jean, bijouteric; Swedish Cana-
dian Steel Co., Ltd.; Tomtom Co., lotions; Joseph Ullmann,
importateurs; Vogel LExternal Remedy Co.

St. John's—C. et M. Rahal, nouveautés.

Daveluyville—La Compagnie de Chaises, Ltéce.

Montréal.—Apollo Amateur Athletic Association, Inc.;
Dutch Tea Rooms, Ltd; St. Georges Land Co.

Shawinigan.—Kinderen Ader & Fils, man. dee biscuits ;
Shawinigan Drug Stor.

St-Bazile.—Stanislas Sansoucy, boulangers.

Trois-Rivieres.—Queebec & St. Maurice Industrial Co.

Victoriaville.—Drouin & Paré, presseurs.

Montréal. — Chase & Sanborn, thés, etc.; Frechen &
Latraverse, agents de manufactures; Hannah & Nassif, nou-
veautés; Lax & Rosenstein, manufacturiers de manteaux;
Leduc & Daoust, entrepreneurs; S. F. M. Smith & Co., agents
de manufactures; Uptown Investment Co. agents commis-
sionnaires; Vosbergs, Ltd.

Montréal—Caron & Adam, contracteurs; Canadian Com-
missary Co., prov.; Colonial Lubricating Co.; Eastern Print-
ing Co.; Oswald Franco, agent de manuf.; H. Gagnier, Led.;
Green Skirt Mfg. Cn.: La Cie Générale d’Immeubles, Ltd,;
Margel & langevin, agents d'immeubles; Northern Garage;
A. Oppenheimer & Co., marchands et manufacturiers; Rou-
leau Bros., épiciers Tate Electrics, Ltd.; Tip Top Bread.

Chambly Bassin. — Ostigny, Joseph, et Fils, dissolution,
magasin général. '

'

Montréal. Artistic Ladies’ Tailoring Co., dissolution.

Montréal. — Bergian Realty Co., dissolution. Agents
d'immeubles.

Montréal. — Carriére, I. X, et Cie, cession. Bois et

charbon.

Montréal. — German Fur Co., dissolution. Nouvel en-
registrement.

Montr¢éal. — Henry, L. A. Sr, demande de cession.
N égociant,

Montréal. — Legallée Freéres, Ltée. J. W. Richard,
liquidateur.

Montréal. — W. Levecofi et Cie, dissolution.

Moutréal. — Mentrca!l Planning Mill, dissolution.

Montréal. — Pharmacie Ste-Catherine, dissolution. Dro-
fues,

Montréal. — J. Phillips, décédé. Constructeur.

Montréal. — Union Clothing Manufacturing Co., cession.
Assemblée des créanciers le 17 courant.

Monutréal. — Westmount News, News Publishing Co.,
dissolution.

Québec. — L. C. Dumais et Cie, endommagés par le feu.
Peintres.

Québec. — E. G. Odell.  Actif annoncé a vendre le 23
courant. Bois de charpente, etc.

Trois-Rivieres. — Three Rivers Fish and [Fruit Co., dis-

solution.  Geo. Lanouette continue sous la méme raison
sociale.

Bedford. — Lebeau & Langevin, notaires.

Cap St-Martin. — La Compagnie St-Laurent Quarry, Ltd.
Farnham. — Imperial Specialty Co.
Montréal. — Academy Candy Story; Canadian Casing

Co., Limited; Canadian Credit Men’s Trust Association,
Limited; Coulombe Realty Co.; Charing Cross Industrial Co.,
Limited; Drummond, McCall & Co., Limited; Ernest Tailor-
ing Co.; Montrcal Apartment Co., Limited; Montreal Phar-
maccutical Co.; James Muir Co., Pierre Christe, Armand
Robi & Cie, Les Nouveautés, théatre; Société Culinaire de
Montréal; Star Barber Shop; Twinplex Sales Co. of Canada,
manufacturiers de rasoirs de siireté, etc.

Montréal. — Artistic Ladies’ Tailoring Co.; J. T. Ash-
ton, peintre et décorateur;.J. N. Bisson. tabac; Central Cana-
dian Realty Co.; Darling & Brady, Limited, manufacturiers;
John Douglass & Son & Witness Press, imprimeurs et édi-
teurs; Albert Dufour, enreg., marchand; P. Guillette & Cie,
entrepreneurs; Home Family Wet Wash; Institution d’Hyp-
notisme et Magnétisme du Canada; L'Epargne Immobiliére.
Limitée; Modern System Lunch; Rigaud Edgewater Syndi-
cate, Limited; Tannenbaum & Glazer, tailleurs; Titan Elec-
tric Supply Co.; Valley Construction Co., Limited.

cieuse.

désirable.

ES personnes qui achétent le Ciment “Canada” chez yous, sont de celles

dont la clientéle pour les autres articles est aussi des plus précieuses.
Le fermier qui se sert du béton pour les améliorations sur sa ferme, est, & n'en

pas douter, un homme éclairé, progressif et prospére. Sa clientdle est pré-
De tels fermiers savent que

LE CIMENT CANADA

est le meilleur cimenta employer dans les travaux de ferme. Kn tenant le
Ciment “Canada”, vous pouvez vous attirer la clientéle de zette classe trés
Non seulement ces personnes achéteront leur ciment de vous,
mais aussi beaucoup d'autres articles de nécessité journalidre

= Bureaux des ventes a :
5 MONTREAL, TORONTO, WINNIPEG, CALGARY. \

Commandez au bureau le plus proche de chez vous.
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No 505 - Modélede poche —Etui en cuir. No 503 - Mod:ile de poche —Etui en métal
Pour vendre a $5 00. A vendre & $5.00. )

CE NECESSAIRE EPATANT DE GILLETTE DON.
NERA de la VIE A VOTRE COMMERCE de NOEL.

Des demi-mesures ne rendent pas la justice, 4 1'occasion de faire des affaires a
No¢l, qu'offre 'e Rasoir de Stireté Gillette  Occupez-vous-en trés sérieusement,
montrez une série de rasoirs Gillette qui fera s=nsation et permettra A vos clients
de faire un bon choix. v

Voici un assortiment ui convient bien pour un magasin de dimensions modérées.

1.—505. Format de poche, €tui en Peau de Vache Noire. Rasoir triple

plaqué argent. Pour vendre ; : ’ $5.00

1 —s503. Format de poche, Etui en métal. Rasoir triple plaqué argent

Pour vendre . . . $56.00

Ou nécessaire étui en métal, Nos 500, 501, 502 ou 504.
1.—461. Nécessaire 4 combinaison (Rasoir Triple Plaqué Argent, 12 lames

Blairtau et Savon a barbe, de Gillette | dans un ¢tui en cuir a

grain Maroquin. Pourvendre 2 : . $6.50

1.— oo. Nécescaired combinaison (Rasoir Triple Plaqué Argent, 12la-
mes, B aireau et savon d barbe de Gillette) dans un étui A grain

Veau marin. Pour vendre a : . . $7.50

1.—460. Nécessaire Etalon, étui en cuir a grain Veau marin, Rasoir
Triple Plaqué Argent. Pour vendre . : $5 00
1.—460B. Nécessaire Etalon, Etui en Métal Triple Plaqué Nickel, Ra-
soir Triple Plaqué Argent. Pour vendre a : $5,00

1.— Boite en carton contenant 10 nécessaires de 12 lames, & vendre,
le nécessaire a . ’ . s . $1 00

ou une boite en carton, contenant 20 nécessaires de 6 lames, pour
vendre, le nécessaire a .50

N attendez pas que la saison de vente batte son plein——commandez votre
Assortiment de Nc¢l maintenant et soyvez prit d faire Toutes les affaires. Avec
chaque assortiment nous vous enverrons un approvisionnement d'Adjuvants de
Vente, y compris notre Nouvelle Enseigne Presco, des Paillassons ornés de picees
de monnaie, des Enseignes en Couleurs et des circulaires pour envoyer par la
poste, si vous ¢n d¢ésirez.

Bureaux et Manufacture. - Le Nouvel Edifice Gillette, Montréal., P. (.

GILbETTE,

\BLADE ~ ' |
X $

12 Llﬁ" dz‘;; “k":l boite. 6 Lames en Boite.
aqué Nickel.

Pour vendre a $1.00. Pour vendre & 50c.

Gillette Safety Razor Co., of @nada, Linited

No 461 —Né cessaire combinaison.—Etuien
cuir.—A vendre & $6.50.

No 00—Nécessaire rombinaison.
Ltui en cuir.—A vendre & $7.50.

No 460 —Nécessaire Etalon.—Etui en
cuir.—A veadre & $5 00.

No 460B - Nécessaire Etalon.—Etui
en métal. - ‘indestructible’.
Pour vendre a $5 0.
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A MESURE QUE LE CANADA GRANDIT

Il y atant d'étrangers arrivant au Canada, M.|I'Epicier,
que la diminution de la populatlon dans les autres
pays cause des alarmes.

Ces gens nouvellement arnvés devraient étre de bons /g
clients pour les plus vieux et meilleurs produits alimen- /:
taires de manufacture Canadienne.

C’est pourquoi, quand un nouveau client ouvre un
compte chez vous, vous ne devriez pas hésiter i re-

commander ces produits Canadiens, étalons depuis
cinquante ans

Sirop de Blé d'Inde Marque Crown

ET

Blé d’Inde Préparé de Benson.

En ce qui concerne la cuisson commode, rapide et
facile, 1ls ne peuvent étre surpassés et vos clients
peuvent recevolr une brochure contenant d’excellen-
tes recettes, rien qu'en nous adressant une carte,

Pourquoi ne pas le leur suggérer ?

THE CANADA STARCH €O, LIMITED.

MANUFACTURIERS DES MARQUES EDWARDSBURG.

Montreal Cardinal Toronto Brantford Calgary Vancouver




