
MONTREAL, VENDREDI LE 26 SEPTEMBRE. 1913

LE LAIT EVAPORE
DE BORDEN

non seulement est employé à table pour le thé, le café
et les céréales, mais on peut confectionner, avec ce lait,
bien des plats délicieux ; pour les usages de la cuisine, il
est pratique et économique. Encouragez vos clientes à
employer ce lait de qualité, pour les fins culinaires. Elles
seront charmées des résultats et l'emploiront régulière-
ment, ce qui augmentera votre revenu.

Sa haute qualité uniforme et sa réputation établie
rendent le LAIT EVAPORE DE BORDEN facile à
vendre.

TE &AI Demandez un exemplaire du Livre de Recettes de
T J Borden.

BORDEN
"THE BORDEN WAY"

MILK CO., LIMITED
"LEADERS OF QUALITY"

MONTREAL
Bureau de succursale : No 2 Edifice Arcarde, Vancouver.

(INDEX DES ANNONCEURS, PAGE 31)
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Essences culinaires de Jonas
Elles ne connaissent pas de morte-saisen. Printemps, Eté,
Automne et Hiver, la ménagère demande les Essences de
Jonas. Avez-vous beaucoup d'articles dans votre magasin
qui se vendent avec si peu de peine ? C'est Pourquoi votre
intérêt est de ne jamnais manquer d avoir en stock les

Essences culinaires de Jonas

Manufacturées par

Henri Jonas Ô Cie., Montréal.

Un article de saison

est un article à ne pas négliger. Si vous mettez bien en évi-
dence dans votre magasin ou dans votre vitrine l'article du
jour, votre clientèle pensera à l'acheter. Y-a-t-il un article
qui soit plus de saison que le

Vernis Militaire de Jonas?
Par les temps de boues et de neige qui ternissent rapidement
les chaussures. il n'a pas son pareil pour l'entretien des chaus-
sures en cuir. Si vous voulez offrir à vos clients un Vernis
qui donne un brillant solide à la chaussure sans l'endomma-
ger, offrez-lui en toute confiance le

Vernis Militaire de Jonas

HENRI JONAS
FABRICANTS MAISo

389 et 391, RUE ST-PAUL, -

Ô CIE.
N FONDEE EN 1870

- MONTREAL.

Dans tout commerce
Il y a un grand nombre d'articles qui, à certaines saisons-
ne se vendent pas et le marchand se creuse la tête pour
trouver le moyen de s'en débarrasser coûte que coûte.
C'est un fait qui ne se produit jamais avec les

'!iI
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Les Pois Qui Plaisent au Palais!

] Au lieu de vendre des Pois Etrangers pour satisfaire à la demande
de pois de qualité supérieure, achetez des pois des marques "Sweet

Wrinkle" et "Early June".

Ce sont les lignes qui aideront à augmenter la demande de pois de
Iqualité supérieure et qui donneront à vos clients plus de satisfaction et

vous rapporteront plus de pro6t.

La couleur claire éclatante, qui est si remarquable dans les Pois Etran-
gers, est produite par une matière chimique ; ceci non-seulement détruit

la vraie saveur des pois, mais est aussi pernicieux pour le système humain.
Les Pois de la Dominion Canners, ne sont adultérés d'aucune façon, on
n'emploie aucun colorant chimique, ils gardent toute la saveur naturelle

des pois fraîchement cueillis et soigneusement choisis, mis en boîtes quel-
ques heures après leur arrivée du lieu de culture.

Cela vous rapportera d'étudier de près la question des pois et de vous
rendre compte, pour votre propre satisfaction, de la grande marge de

profit que vous vous assurerez, en vendant les pois de qualité supérieure.

Si vous nous écrivez, nous vous donnerons des renseignements complé-
mentaires au sujet des "Pois".

Dominion Canners, - - Limited
Hamilton Ontario

d

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ "LE PRIX COURANT".

LE PRIX COURANT, Vendredi, 26 Septembre 1913.
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PRIX CJOURANTS
Dab la liste qui suit, sont comprimes uniquement les marques spéciales de marchandises dont les maisons, indiquées en caractère

poirs, ont l'agence ou la représentation directe au Canada, ou que ces maisons manufacturent elles-mêmet. Les prix indiqués le-sont
q'apiês les derniers renseignements fournis par les agents, représentants ou manufacturiers eux-mèmes.

WALTERBAKER & CO., LTD..
La.lb.

Chocolat, Prime No
i, bte 12 lbs., pains

de ilb. et ilIL 0.34
Chocolat à la Vanille,
bte de 6 Ibm. 04
German's Sweet, i
à. et ibte de 6bs. 0.26
Breakfast Cocoa, bte
de 1/5, 1, 1, 1 s., 12
Ibo. to box et sIbm.
tins. 0.39
Chocotat sucré, cin-
quième bte 6 Ibo.

pains de 1/5 lb. 0.21
Chocolat sucré, Ca-
racas, bte de 6 Ibs. 0.32

R~lstrsd' Falcon Cocoa (Soda
Trade-Mark chaud ou froid), btes

de 12 Ibm., i lb. tins. 6.3 4Caracas Tablets. cartons de Sc,
40 cartons par boite 1. 25

Chocolat sucré, Auto, bte de 6 lbs. 0.32
Ces prix sont F.O.B. Montréal.
BRODIE & HARVIE, LIMITED.
Farines préparées de Brodie La doz.

Red XXX pqts de 6 lbs. 3.10
Red XXX pqts de 3 Ibo. x.6o
Crescent pqts de 6 lbs. 2.90
Crescent pqts de 3 Ibm. i. so
Superb pqts de 6 Ibo. 2.70
Superb pqts de 3 Ibm. i.4
Buckwheat pqts de 3 Ibo. if6
Buckwheat pqts de 6 lbs. 3 .10

Sriddle-Cake pqts de 6 Ibs. 3.10
riddle-Cake pqts de 3 lbs. r .6o
Cartons contenant J doz. paquets de 6

Ibs. ou i doz. paquets 3 Ibo., sans charge
extra.

I_ CHAPUT, FILS & CIE,
Montréal.

Thé Noir Ceylan "Owl»
No 5, 1 lb. 30 lbs. par cse
No 5, 1 lb. 3o lbs. par cse
No 10, i IL 30 lbs. par cse
No io, i lb. 30 Ibs. par cse
No iS, i lb. 30 lbs. par cse
No iS, i lb. 30 Ibm. par cse
NO 30, 1 IL 30 Ibs. par cse
No 30, 1 IL 30 Ibs. par cse

Thé Vert Ceylan ««Owl"
No 5, i lb. 30 Ibo. par cse
No s, i lb. 30 Ibm. par cse
No 10, 1 S. 30 Ibs. par cse
No 10, 1 s. 30 Ibm. par cse

CHURCH & DWIGHT
Soda Cow Brand

La lb.
20C
21C
26c
27c
32C
33C
40C
41c

La lb.
20C
21C
26c
27C

Caisse, 6o paquets de i
lb., $3.00.

Caisse, 120 paquets de i
lb., $3.0o.

Ns Caisse, 30 pqts. i lb. et
6o pqts. 4 lb., $3.00.

Caisse de paquets de Sc, contenant 96
paquets, CO3.0
CIE. CANADIENNE DES PRO-

DUITS AGRICOLES
Montréal

Lait Laurentia cse 12 pintes -1.50
Lait Laurentia CSe 20 chopines 1.50
Lait Laurentia cse 24 demiards 1 .0

WILLIAM CLARK
Montréal

Conserves La doz.
Viandes assorties le 2.25
Compressed Corned Beef 18 2.25

Compressed Cor'ned Beef
Lunch Hams
Lunch Ham
Ready Lunch Beef lm $2.25
Geneva Sausage IS 2.50
English Brown là 2.10
Boneless Pigs Feet la a.10o
Sliced Smoked Beef is i. 5o
Roast Beef 18 2.25
Ready Lunch Loaves, Veau

Jambon, Boeuf, assortis
Ditto
Boeuf Bouilli
Boeuf Bouilli
Boeuf Bouilli

3.73
2.25
3.'50
3.7
4.2S
3.50
3.50
2.50
3.75

1.60
2.75
2.25
3.7e

13.00

Pork and Beanm, sauce tomates 28 0.9e
Pork and Beans, sauce tomates

boites plates 38 1.15
Pork and Beans; boites hautes

sauce tomates 35 1.35mukadBenPai a06
Pork and Beans, Plain 2u 0.90
Pork and Beans. Plain, boites

plates 38 1.15

lb ~I i* I

LÀ MACHINE A 10 TOUCHES

EST RECONNUE ETRE

SANS ]RIVALE

Additions, PU E

8oustractions,
Di visions

et Multiplications,
Demandez notre ontalogue, ou venez nous voir.

CIE. DALTON
12 Edifice Coristie 1 flNTREAL

Teiephoae: MAIN IJ46

La Continental Bag &
d

Paper Company, Ltd.
OTTAWA.

Manufacturiers de Sacs Exclusifs.

La Vente des Sacs en Papier n'est qu'une partie de notre
Service.

Nous nons faisons un point d'honneur de ne fabriquer que
des Sacs de la Meilleure Qualité et d- la plus grande Solidil é.

Demandez à votre Marchand en Gros de ne vous fournir
.que des

SACS "CONTI NENTAL" ANTISEPTIQUES
DISTRI1BUTEURS :

ONTARIO-The Continental Bag & Paper Ltd, Ottawa et
Toronto. Walter Woods & Co., Hamilton.

MANITOBA, ALBERTA, SASKATCHEWAN - Walter
Woods & Co., Winnipeg

MLLE ECOSSE, ILE DU PRINCE EDOUARD, ILE DU
CAP BRETON -Thomas Flauagan, Upper Water St.
Halifax.

NOUVEAU BRUN&WICK-J. Hunter White, Agent, Mar-
ché du Nord, St-Jean.

COLOMBIE ANGLAISE-Smith, Davidson &W~right Ltd.
'Vancouver.

PROVINCE DE QUEBEC-The Continental Bag & Paper
Co. Ltd., 584 rue St-Paul, Montréal.

Vol. XLVI - NO 39.
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COMMENT CELA
VA-T-IL

POUR LE CIRAGE

'N ugget'?ý
Poussez-vous la vente
d'une spécialité qu i est
annoncée et bien con-
nue ?

The "NUGO~ET" POLISil CO., LIMITED

99 .11 ct 13 DAVENPORT ROAD

TORONTO, - -- -- -- -- ONT.

CHLEZ TOUS LES EPICIERS.

OUNN, LANNiLOIS & CIE, Limitée
Agents pour Montréal et la province de Québ c*.

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ "LE PRIX COURANT".

LES ACIIETEURS JUDICIEUX INSISTENT
POUR OBTENIR CES LIGiNES

Les Finnan Haddies Marque Thistle
Le. Haddies pris, nettoyés, préparés et empaquetés au bord
de l'eau, et portant la marque de commerce "Thistle" sont
aussi strictement de la plus haute qualité que le Chardon,
vieil emblème de l'Ecosse.
Leur propreté est toujours proverbiable,-leur saveur est
exquise-ce sonzt de véritables I-addies toujours.

Les Fruits en Conserves de Griffin
et Skelley

Cueillées par: des mains expertes, choisies par des yeux
toujouýrs vigilants, mis enx boites dans la Manufacture de
Précision-la meilleure que les dollars, 1 s cents, l'intelli-
gence et le bon sens peuvent offrir aux gens difficiles
Asperges, Abricots, Pèches, Poires, Cerises Prunes et autres
fruits de table, en conserves. Produits de quai té!

La Gélatine de-Cox
La pureté absolue de la Gélatine de Cox en fait un produit
étalon de réputation mondiale, Qu'elle soit sous forme de
poudre ou hachée, elle est aucsi indemne de substances
étrangères que la plus pure eau de roche. Elle ne désap-
pointe: jamais les gens obtiennent'ce qu'ils comptaient avoir
et ce dont ils put besoin q.iand ils achètent la première des
gelatines-celle de Cox

ARTHfUR P. TIPPET &s COMPANY,
MONT*EAL Agents TORONTO

Vol. XLVI - NO 39.
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Park and Beans, boites hautes
Plain

Park and Beans, sauce Chili
Park and Beans, sauce Chili
Park and Beans, sauce Chili
Ox tangue
Ox tangue
Ox tangu

J ellied Veal
ellied Veal

Jellicd Veal
Gelées de Bauillan
Gelées de Bauillon

Potted Meats
Ham, Tangue, Beef and Veal,

Tangue, Ham and
Pâtés de Foie
Pâtés de Foie

soupes

i o. 50i
Veal, pâté

38 1.35
le 0:60
2i 0.95
38 1.15
ia 9.00
28 1a.00
is 11.00
js 1.50
là 3.00
28 3.75
28 3.50
68 11.00

La lb.

le 1.00
la 1.20
is 0.90
lu 1.35
La dos.

Chicken pqts 1 .10
Mulligataknay, Oxtail, Kidney To-

mata, Vegetable, Mock Turtle,
Consommé, Pois pqts 1.00

Mince Meat La dos.

(Tins fermées hermétiquement.)
le $1.25. 28 X-.95, 38 3.00, 45 4.00, 55 5.00

Plum-Pudding
Anglais îsa

Plum-Pudding
Anglais 2à

1.90

2.40

Boeuf fumé en tran
ches "Inglass"

Boeuf fumé en tranches "In-
glass",

Boeuf fumé en tranches "In-
glass"

1.50

2.10

WM. 1-L DUNN,
Montréal.

Edward's Soupe
(Potages Granulés, Préparés en Irlande)

Variétés: Bdun - Aux Tomates -
Blanc.
Paquets, 5c. Cartons i doz. par

carton 0.45
Paquets, 5c. Boites 3 do:. chaque

(assorties), par do:. 0.45
Paquets, 5c, par do:. de bandes

de 5 chaque 2.25
(ou en boites de 4o bandes

$7.5o par boite.)
Canistres, isc. Boites 3 do:.,

grandeur, 4 o:., par do:. 1.45
Canistres, 25C. iites 2 da:.,

deur, 8 oz., par do:. 2.35

BORDEN MILK CO., LIMITED,
Montréal.

Liste de prix pour l'Est Fort Willia
inclus.

Lait Condensé (sucré)

M

Prix au
Détaillant

JM. DOUGLAS & Co.,
Montréal.

]Bleus à laver
La lb.

"Bleual", boites
10 lbs., 50 pqts
de 4 carrés, i5c

"Sippbire"
pqts de i lb.

"UJnion", boites
de 14 lbs.,, Pqtu
de i et i lb. ioc

St Charles "Family"
St. Charles "Hatel"
Lait "Silver Cow"
siPunitypt

3.90
4.25
5.40
5.25

lait condensé.
La cs.

Marque Eagle, 4
do:., chaque

Marque Gold Seal,
Mar hqueCaleg4
doar hque aleg,

' o do:., chaque

Lait évaporé.
Marque Peerlesi "«Hotel". a doz.,

chaque

6.00

5.25

4.75

4.25

Le Réservoir de Suretê et a% Mesure Automatique
de Bowser, pour lI-Luile, Peut Etre Placé dans
un Endroit Commode du Magasin,

parce qu'il est propre et ne laisse pas échapper d'huile pour tacher le plancher ni abimer les articles alimentaires. Le réservoir ancien
dotêtre tenu dans un hangar ou une cave, ce qui vous force à quitter le magasin pour aller chercher de l'huile. L'appareil F OWSER

estpourvu d'une soupape automatique qui arrête l'écoulement de l'huile aussitôt qu'on cese de pomper, dIe sorte qu'il n'y a jamais
d'épanchement ; l'appareil dispense de vilaines mesures huileuses et de l'entonnoir Le calculateur vous dit ce qu'il faut charger, et
l'indicateur flottant montre la quantité d'huile qiui reste dans le réservoir. De fait, pour vendre de l'huile avec propreté, il vous
faut un appareil BOWSER. Demandez notre BROCHURE GRATUITE sur la manière de tenir et vendre l'huile.

S. F. B3OWSER & COMPANY, Inc.,
TORONTO, Ontario.

66-68 Avenue Frazer,
Fabriqué par des Ouvriers Canadiens et vendu par des Vendeurs Canadiens.

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS; CITEZ ««LE PRIX COURANT".

3.35

Vol. XLVI - No 39.

Marque Reindeer (4 doz. par coe). $6.oo
Marque Mayflawer (4 doz. par cae) 5.25
Marqe Claver (4 daz. par Cie) .7

Lat évaporé (non sucré)
Marque Reindeer Jersey, Boite de

Famille (4 do:. par caisse) 3.90
Marque Reindeer jersey, Balte

Mmoyenne (4 do:. par caisse> 4.50
Marque Reindeer jersey, Balte

d'hôPt0el (2 daz. par caisse) 4.25
Carque Reindeer jersey, Galon

(34 douzaine par caisse) 4.75
Café (avec Lait et Sucre)

Marque Reindeer (2 doz. par cie) 5 .oo
Marque Regal (a do:. par cie) 4.50
Marque Reindeer, en jmres en

verre (2 doz. paýr caisse) 6.20
Cacao (avec Lait et Sucre)

Marque Reindeer (2 doz. par cae) 4.11o
Limite de fret: Soc par cwt.

Conditions: Net 3o jours, sans escompte.

912 Lait et Crèmes Condensés.
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Du Francais pour les Francais
L'International Stock Food Co., traite

bien le commerçant Canadien.
L'International Stock Food Co, Limited, de

Toronto, manifesti ses égards pour ses clients Français en
faisant éditer son Attrayant Livre de $3,000 sur le Bétail, ses
annonces, ses lettres et sa littérature en général en Français
ainsi qu'en Anglais.

On répond aux lettres des clients Français en se ser-
vant de leur langue. Ceci rend facile au Marchand de se
créer des affaires donnant de bons profits au moyen de la

Nourriture "International" pour le Bétail
et des Remèdes "International".

LISTE DES SPECAUTES

Nourriture "Internatio-
nul" pour le Bétail

Nourriture pourla Volaille
Destruoteur de Poux.
Guérison des maladies

des jeunes animaux.
Poudres Vermifuges.
Compos6 absorbant.
Liniment biens Dan Patoh
Remède ontrole Souffle.
Hulle ourative de Pin Ar-

genté.

Ils rapportent un bon
profit au marchand et consti.
tuent réellement la ligne la
plus profitable en leur genre
car Ils sont si connus et si in-
tensivement annoncés !

Ecrivez pour avoir 'es
prix faits aux marchands et
pour obtenir tous détails.

III0i 8I aioC ood co,
LIBITED

TORONTO. Ont.

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ "LE PRIX COURANT".

Son Influence Compte

l'onnez-lui toujours un sel de table qui soit sec et fin, qui
coule bien de la salière et sans effort.

Le SEL de Table
WINDSOR
devient un ami sincère de toute personne parce qu'il est sec
et fin, qu'il ne se pétrifie pas dans la salière et qu'il donne
aux aliments la saveur exacte qu'il doit leur donner-sans
laisser aucune trace d'amertume.

The Canadian Salt Company Limited

CELA VOUS RAPPORTERA DE VENDRE
SNAP

Chaque marchand finira par se rendre compte qne son véri-
table intérêt est de vendre SNAP-alors pourquoi ne pas
entrer en ligne tout de suite? Il y a un bon bénéfice à faire
en tenant SNAP et les ventes se multiplient rapidement.
SNAP e t le meilleur nettoyeur pour les mains qu'il y ait
sur le marché, il enlève effectivement toute saleté, toute
graisse et crasse; il laisse la peau unie et douce. Il n'endom-
mage pas les mains les plus délicates.
Tout le monde a besoin de SNAP.

SNAP COMPANY, LIMITED
MONTREAL, Qué.

L'Habitude irandit.

'MEADOW
CREAM SODAS

Prenez l'habitude de tenir
nos MEADOW CREAM SODAS
et observez l'augmentation
des affaires et des profits.

THE

W. J. CROTIIER3 CO., Ltd.
KIN68TON, Ont.

Vol. XLVI - No 39.
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Marque Feerless "Boite Haute", 4
doz., chaque 4.50

Marque Peerîc a "Pour Famille", 4
doz., chaque 3 .90

Marque Peerless "Petite Boite", 4
doz., chaque 2.00

CANADIAN FAIRBANKS-MORSE
CO., LIMITED.

Montréal.

"Paos" ("Le savon qui
nettoie".)

Par douzaine de boi-

Yankee Cleaner.
Boite de i gallon $z .00
Boite de J gallon o.60
Boite de i pinte 0.32
Boite de i chopine 0.20

Dix pour cent d'escompte sur toute
commande de douze boites assorties.
THE CANADA STARCH CO., Ltd.,
Manufacturière de marques Edwards-

burg.
Empois de buanderie. La lb.

Canada Laundry Starch (caisse de
40 lb..) 0.051

Canada White Gloss (caisse de 40
lbs.) paquets de i lb. o.o61

Empois No i, Blanc ou Bleu (cais-
ses de 48 lbs.), boîtes en carton
de 4 lbs. 0.061

Empois No z, Blanc ou Bleu (cais-
ses de 48 lbs.), boites en carton
de 3 lbs. o.o6à

Kegs No z d'Empois Blanc No i
(caisse de zoo lbs.).. o.o6i

Barii~ No i (200 lb.%.)
Edwardsburg Silver Gloss, paquets

chromo de i IL (30 lbs.)
Ëmpois Silver Gloss (48 lbs.) eni

canistres de 6 lbs.
Empois Silver Gloss en bôitcs à

coulisse de 6 lbs.
Kegs Silver Gloss, gros cristaux

(ioo lbs.)
Benson's Satin (28 lbs.) boites cn

carton de i lb., étiquette chromo
Benson's Enamel (eau froide)

(40 lbs.) la caisse
Bcnson's Enamel (eau froide)

la caisse (2o lbs.)
Casco Potato Flour (2o lbs.)

Celluloïd.
Boite contenant 45 boîtes eni car-

ton, par caisse
Empois de cuisine.

W. T. Benson & Co.'s Celebrated
Prepared Corn (40 lbs.)

Canada Pure Corn Starch
(40 lbs.)
<Boîte de 20 lbs., ic en plus.)

3.6b'

0.071.

o.05J

ELIE CHARBONNEAU
Marché Bormecours

Montréal

Bananes $2.25 $2.50
Citrons, la caisse 3."00Tomates 0).75
Choux nouveaux, la douzaine 0.5o
Patates, par 8o lbs. 1.00
Prunes Cal., la caisse 2.50
Pêches .1.25

Oranges navel 3.75
Concombres, la douzaine. 02
Pommes nouvelles, la boite 1.25
Pruneaux panier o.50
Pêches, panier 0.'80
Poires. la caisse 4.00

La cas

IJ.LL11 dos. à la Wal6,s$3.50

6cissou plue 3.8ý
Poudre à Pite UMagIc"

~'Ne contient pas d'alun.

6 dos. de Lac do.
4 doz. de 4 os.. 0.76
4 dos. de 6 os. .. 1.00
4 dos. de 8 os.z. 1.30
4 doz.del12 oz. 1:3
2 dos. de 12 os.. 1.85

S4 dos. de 16 oz.*. 2.25
-2 dos. de 16 oz.. 2.30
1dos. de 2j lb. 6.00
j dos. de 5 lb... 9.60
2 dos. de 6 OZ.) à
1 dos. de 12 os. la Cue
1 dos. de 16 os.) 16.06

Vendue en canletres seulement
Remise sp6ciale de 5% .accordée mur Ii«

«Mmandeu de 5 caisses -et plu de 14
ft.q à Pue. "Nmgoe

Vol. XLVI - NO 39.LE PRIX COURANT, Vendredi, 26 Septembre 1913.

o.o6i 9..W. QILLETT COMPANY LIMITpD1
0.071Toronto. ont

0.071

0.08 U841. 6US d,eo auOntsi

0.07 ib prix spAna à16 bvarie mm art&

Levain en Tablettes
0.071 dRryal.

Boites 36 paquets à
.3.00 6o . . . la botte 81.15

1.50 ~ . Lessive en Poudre de
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IL

ISaindoux Compose 0

Reconnu comme le meilleur
sur le marché.

Il n'en existe pas qui ait un
goût plus fin.

Son Prix est raisonnable.

MATTJIEWSLAJNi LUMITED
Rue Mill, a MONTREAL.

I LES POUDRES NERVINES DE MATHIEU
* sont un remède simple mais effectif contre tous les maux de tète - un remède que chaque marchand peut recommander comme
N un curatif sir et rapide.

si voua ne connatssez pas les Poudres Nervines de Maticeu, et Pi vous éteo sujet aux maux de tète, essayez-tes vous-mêmes

Comme remèle contre les rhurres et les
troubles bronchtques. le strop de Goudron et
d'Huile de Foie de Mdorue de Mathteu et
fameux et cette prépaation soeur des
Poudrep Nervine - mace à grands pas
dans la même voie.

LÀ CIE J. L EATIIEU,
Fmparo.

Sherbrooke, - - P.Q.
MUI. L Chaiput Fils & Ci*.. Umitde.

flAnnIt. '... l. unntrian P. O.

venilles m'envoyer une botte régultère
de Pendre& Nevissde Mathi. à l'adresse
suivante:8

Nom .................................

De o diï; e la&*m maison *de» e.m me r'c*t).*

Rue ..................................

ville on village........................

Province..............................

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ ««LE PRIX COURANT".

'i

Nous annonçons pour vous.
Lsjrnaux Canadiens-français mont les porte-parole

des prdut Canadiens-français inventés, manufacturés et
vendus par des Canadien%. français dans toute la province.

ANTI -DUST
La poudre à balayer désinfectante est la propriété

de Canadiens-fzançais et st employée par

ÇIIACUN,
PÂIiALTOUT..-

Demandez nos prix irp&claux d'ouverture,

Département des nouvelles affaires.

The 3apho M'fg Co., Limited.
MONTRÉAL

POUDRES NERVMES
De MATMRU
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Sfa N l - aun
No. 1eaiss.40 p0sade 1lb . &U.1
Sealsa".. ....... 2.76

N~o. 2caisse 120 pqts de% lb * 8.8
à caisses . . .74

No 8 caise,O -9c 80 -pqU.s dol1 lb. *2.86

et 60 pqta.. de lb.
5 caisses.......76

~ No. 6 caisse

"garou 100 pqts de 10 os. 2.90
6 caisses .. .. .... 86
Crème de Tartre de

La dua
__ lb. pqts. (4 dos. dans

Sla caisse) . . . . 1.00

Itl. pqts. (4 doz.dans
ia caloste) -. . 2.00

La cet
1 doz. pqte., I lb.. ... assor- $80
1 dos. pqts.. i lb..... )s La

lb. canistres rondes, avec couver- dom
cles fermant à vis (4 doz. dans la
caIsse)... .. .. ....... 20

1 lb. canistres rondes, avec couver-
cles fermant à vis (3 do&. dans la
caisse).... . .. .. .. .1f

La lb
S Ili. canistrs carrées (~dot dams

la caisse) . . . . 0.88
10 lb. boltes on bois . . . . . . 0.36à
26 lb. seaux on bois . . . . . . 0.30J

100Ib. barils . . . . . . . *£ ~U
8601lb. baila o. m aà

N. IL. FAIRBANK COMPANY
LIMITED
Montréal

CoPosé, Muarqdue
Coposéx duardux

e' BOAR'S HEAD. F.
O. B. Montréal.
Tiees 6ol.o. ii
Tiettes 60l. oîî

Seaux en bois, 2o lbs. o.iii
Chaudières, 2o Ibo. 0.11
Caisses 3 lbs 20 à la caisse 0.12
Chaudiles, ilbs., 12 à la caisse o.1iil
Caisses, io Ibs., 6 à la caisse o.îîl
GUNN, LANGLOIS & CIE, Limitée,

Montréal

Prix du Saindoux

Composé, Marque

EASIFIRST

Tierces 0.1
Tinettes 6o lb. o.iii

Seaux en bois. 2o lbs.
Chaudières, 2o lbs.
Caisses, 3 lbs.
Caisses, 5 lbs.
Caisses, i0 lbs.
Pains moulés d'une livre

2.341
2.34!
0.12
0.12
0.*12
0. 121

IMPERIAL TOBACCO CO. 0F CA-
NADA, LIMITED.

Cigarettes
Athîcte
Bouquet, boite 350, par boite
Calabash
Columbia (tout tabac)

Le imo
8.50
5.75
11.00
11.00

Corone'1 -85

Dardanelles (Turques) bouts unis 13.25
Dardanelles (Turques) bout liège

ou argent 12.30
Derby, boite de 6oo, la boite
Empire Navy Cut 900
Fatima 10.0o
Guinea Gold 8.oo
Gloria 5.75
Gold Crest 6.00
Hassan (Turques) 8.so
Imperial A. A. 27.00
Imperial A. A. 1 35.00
Mecca (Egyptiennea) bous ni
Mogul (Elytiennes) bot 1ui 2.o0
Mogul (Egytiennes) bouts en

liège 12.00
Murad (Turques) bouts unis "2. 00
New Light (tout tabac) 8.50
Niobe (Turques) 8.00
Old Cbum 8.00

OId Gold 6.30
Paîl Mail (format ordinaire) 18.5o
Pall Mal (format royal) 100

Richmond Straight Cnt 11.00
Sweet Caporal 8.50
Sweet Sixteen 7
Sub-Rosa (tout tabac) is

-Cigarettes importées. Le îtooo
Capotan (douces et medium) 12.00
Capstan, boites de in avec porte-

cigarettes 12.50
Soussa (importées du Caire, Egyp-

te), extra fine No 25 20.00
Extra fine No 30 23.00
Khedivial 30.00
Three Castles, bottes de ferbianc,

50 s. et bottes de carton ie a. 15.00
Three Casties, boites de fantaisie 16.oo

Tabac à Cigarettes. La lb.
B. C. No il, 1/12a . 1.03

Profits et Livres
Chaque fois que vous vendez quoi que

ce soit à votre comptoir, la justess - de vos
balances détermine votre profit ou votre

perte. Il vaut mieux pour vous ne pasavoir de balance du tout que d*en avoir
une inexacte, car les erreurs qu'elle vous
fait commettre, vous causeront bien des
ennuis. Si la pesée est trop légère, vos
clients mettront en doute votre honné.
teté et vous perdrez
leur clientèle. Si la
pesée est trop lo-irde
vous perdrez de l'ar-
gent à partir du jour
où vous commencerez

à vous en servir.

FAIRBANKS
"Les balance@ qui ont rendu le pesage juste.,,

Elles sont manufacturées depuis plus de 8o ans et ont une
réputation internationale pour la justesse et la durabilité. Les
Balances Fairbanks ont été adoptées par les gouverncments
des Etats-Unis. du Canada et étrangers, et sont universelle.
ment employées dans prebque tous les cas où l'exactitude des
~oid entre en ligne de comn te pour réaliser des bénéfices. La
ascule Transportable llustrée ici est notre type étalon pour la

pesée de tous les gent es de marchandises générales. Comme
put toutes les Balances Fairbanks, toutes ses parties sont

fabtriquées au moyen des meilleurs matériaux ; les supports et
pivots sont en acier finement trempé. On les livre avec ou
sans roues. Diverses grandeurs, pesant de 400 à 2,500 livres.
Ecrivez pour avoir notre Catalogue et nos prix.

THE CANADIAN FAIRBANKS-MORSE CO., Lniies.
444, rue SI-Jacques, MONTREAL.

Pur Digne de confiance

éILI11£ 'l

N'hésitez pas
à emmagasiner et recommander le

SODA A PATE

"COW BRAND'.
Il est remarqué pour sa force, sa pureté, et le fait
qu'il est digne de confiance ; c'est un des grande
favoria Je la cuisinière.
Examinez vos stocks. Commandez-en, à whte

fournisseur en gros.

CHURCH & DWIGHT
Manufacturiers UMITED

MONTREAL
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Faites que toute Vente compte.
Retirez tout le profit possible de votre commerce de l'automne.
Aucun marchand ne peut perdre le profit même d'une seule vente.
La Caisse Enrégistreuse "National" vous aidera à prendre tout
votre profit en mettant un arrêt sur le. pertes provenant des
erreurs ou des négligences.
Elle contraint le commis à faire un record exact et inaltérable
pour chaque transaction.
FIle prévient l'oubli de débiter les articles vendus à crédit.
Elle force à créditer précisément l'argent reçu en acompte et de
tenir compte de l'argent déboursé.

Elle vous maintient en contact avec tous les départements de votre
commerce et vous aide à en retirer tous les bénéfices plus conve-
nablement.

Elle augmentera vos profits Demandez des détails

The National Cash Register Company
Bureau de Montréal - - 1 et 3 Rue Notre-Dame Est

Manufacture Canadienne - TORONTO

Vol. XLVI - No 39.
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?Lthlete. 1/12 s.;;6
Sweet Caporal, 1/13 si. 1.15

Tabacs coupés. . La lb.
Old Chum, soa. o. 82
Lord Stanley, Tins iIL lbI.11
Meerschaum, îo s. o.81
Athlete Mixture. Tins i et i lb. 1.37
Old Gold, 12 a. 0.97
Seal of North Carolina, 12 S. 0.97
I)uke's Mixture (Cut Plug), i IL 0.84
(Ald Virginia, pqts ý et 1 11). 0.00 o.6c-
Duke's Mixture (Granulé),

. /io s. Baga 5 Ibo. carton 0.87
Bull Durham,

1/10 bags, 5 Ibo. carton 1 .25
1/16 bgs, 5 Ibs. carton 1 as

Old Virgîniia, pqts 1/16 IL (). 6.
S1i.1p. pqts 1112 et 1/6 Ilb. 0.48
Calabash Mixture, tins i et i lb. 1 .15
Calabash Mixture, tins i lb. 1.20
Calabash Mixture, tins iI L 1.35
Capstan Navy Cut (importé) tins

àI L Medium et Fort 1 .51
Capstan Mixture (importé) tins
J Ilb. Medium 1.50
Pride of Virginia (importé) tins

i/to IL 1.35
Old English Curve Cut (importé)

tins t/io lb. 13
Tuxedo (importé) tins Î/io lb. 1.37
Lucky Strike (importé> tins î/îo 1.3!
Rose Leaf (importé, à chiquer),

pqts 1 oz. 1.24
Tabacs à chiquer (importés) La lb.

Piper Hiedsieck 1 .2ï
Tabacs en poudre. La lb.

Copenhagen en boites t/12 Ilb. o.go
Horseshoc 0. 00
Rose No i de Landry 0.32
Rose No i de Houde 0 .34

12 Ibs., boites 6 lbs. 0 .39
(Empire Branch)

Tabacs à chiquer. La lb.
Club barres. 5 à hi barre. 6 marc.

à la IL. boites 5 lbs. 0 42

M Ioose Ti s. 0 .40
Snow Shne barres. 61 morc. à la lb. 0.45
Stag 5 1/3 miorc, à la lb., 3ý bUtts 0.39
Black Watcb 6 9. 0.45
Bobs. 5 S. et Io S. 0.39
Currencv. ia s.03
Pay Rail 71 s. 0.59
Empire Navy Chewing barres 14

nz.. boites 7 lbs. 0. 93
Tabacs à fumer en palettes La lb.

Pnsebîd. 3 x 3, 7 s. V½ cads. 8 lbs 0.50
Pedro barres. T6 oz., 5 marc, à la
lb.. boites 6-lbs. 0.58

Empire 6 s. et t2 s. 0.44
Rosebud 6 s. 0.45

vYY 7 s. ' 0.50
Shamrock 6 s. u-45-

Tabacs hachés.
Great West (Sac) 8 s.
l<cgal, cube cut en boites 9 s.
Taxi, Crimp cut, boites 10 s.

HENRI JONAS & CIE,
Montréal.

La lb.
0.59
0.70
0.78

Pâtes Aimentaires. La lb.
Macaroni "'Bertrand" o.08
Vermicelle "Bertrand" c. os
'Spaghetti "Bertrand" o.o8
Alphabets "Bertrand" 0.08
Nouilles "Bertrand" 0.08
Coquilles "Bertrand" 0.08
Petites Pâtes, etc. . .08

Extraits Culinaires. La dos.
i oz. Plates. Triple concentré 0.84
2 oz. Plates. Triple concentré 1 .5ý
2 OZ. Carrées. Triple concentré 1.8
4 Oz. Carrées. Triple roncentré 3.3
8 oz. Carrées. Triple concentré 6.25

16 or. Carrées. Triple concentré. 12.00
2 or. Rondes. Quintessences 1.96
24 r ondes. Quintessences 2.19
5 oz. Rondes. Quintessences 3.75
8 oz. Rondes. Quintessences 6.67
4 Oz Carrées. Quintessences. Bou-

chons émeri 3.75
oz. Carrées. Quintessences. Bou-

chons émeri 7.50
2 oz. Anchor. ici
4 oz. Anchor. 1.-75
8 oz. Anchor..0

16 oz. Anchor. 0
ýz oz. Golden Star "Double Force" 0.75
4 az. Golden Star "Double Force" 1.«25
8 oz. Golden Star "'Double Farce" 2.25

16 oz Golden Star "Double Farce" 4.25
2 oz. Plates. Soluble. 0.75
4 oz. Plates. Soluble. 1.25
M oz. Plates. Soluble. 2.25

16 c".. Plates. Soluble. 4 .25
i oz. L.ondon. 0.50
2 OZ. London. 0.75

Extraits à la livre de 51.00 à 3.00
Extraits au gallon de $6. oo à 24:00
Mêmes prix pour extraits de tous fruit&.

Moutarde Française. La grosse

Pony Mustard. 2 doz. à la cse 8.40
Small Mustard, 2 doz. à la cse 7.80
Medium Mustard, 2 doz. à la cse io.8o
Large Mustard, 2 doz. à la cse 12.00
Tumblers Mustard, 2 doz. à la cse to.8o
Muggs Mustard, 2 doz. à la cse 13.20
Nugget Tumblers, 2 doz. à la cs 13.20
Athenian Tumblers. 2 doz. à la cse 13.20
Gold Band Tumblers. 2 d. à la cse 13.80
No 67 jars Mustard. 2 doz. à la cse 13.20
No 64 jars Mustard. i doz. à la cse î8.oo
No 65 jars Mustard, i doz. à la cse 21.00

No 66 jars Mustard, i doz. à la csle 24.00
No 68 Jars Mustard, i doz. à la cse 15.00
No 69 Jars Mustard, i doz. à la cse 24.oo
Molasses Jugs Must., i d. à la cse 21 .00
jarres i gai. Mustard, i d. à la cse 36.oo
jarres il gaI. Mustard, i d. à la cse 54.oo

Vernis à chaussure&. La don.
i dot. à la caisse.

Marques Froment. 0.75
Marque Jonas. 0.75
Vernis Militaire à l'épreuve de l'eau. 2.00

MATTHEWS-LAINO, LIMITED.
Montréal, Canada.

Lard en Baril Marque "Anchor"
Lard pesant, Canada Short Cut,

Mess brl. 35/45 30.00
Lard pesant. Canada Short Cut.

Mess V2 brl. 15.50
Lard pesant, Canada Short Cut,

brl . 45/55 30.00
Lard pesant, Canada Short Cut.

ý4 brI. 15.25
Lard pesant, Brown Blrand, désojs-

sé, tout gras, brl. 2o/35 29.00
Lard clair, pesant. brl. 20/35.
Pickled Rolîs, brl. 30.00
Lard à fèves. (petits morceaux.

mais gras). brI. 23.00
Heavy. clear fat backs 40/50 27.00
Heavy. clear fat backs 6o/70 25.50

Saindoux Composé Raffiné, choix.
Tircs Marque "Anchor".
Tire,375 lbs. lb. o.ioý

Boitra 5o lbs. net (doublure par-
chemin) O.Ioi

Tinettes, 50 Ibm. net (Tinette imi-
tée) o. îc1î

Seaux de bois, 2o lbs., net, $2.20 0.11
Seaux de fer-blanc, 20 lbs., $2.10 O.1O3
Caisses 10 lbs. tins, 6o Ibs. en cais-

ses, bleu oîY
Caisses 5 lbs. tins. 60 lbs. en cais-

ses, bleu o.103
Caisses 3 lbs. tins, 60 Ibs., en cais-

ses 0.1,13
briques de saindoux. 60 lbs. en

caisse 0.121
Saindoux Marque "Anchor" (garanti

pur).

Granulé Etalon Extra
L'Etalon Canadien de qualité. Le meilleur sucre fabrique.

,Etiquette bleue. Etiquette rouge. Etiquette verte.
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MACHINERIE de CORDONNERIE
Pour tous Travaux depuis la Mise en Forme

jusqu'au Finissage.

f AADE MARK

Systèmes Goodyear Machines "Consolidated"
pour à monter

Cousu -Trépointe et d'après la
Cousu-Chausson Méthode Manuelle

Presses
à découper les tiges

Modèle C.

Machines Machines Davey à
Rapides cheviller bois

'Standard" avec
A visser les semelles bigorne

Machines à Enfoncer les clous protège -talon --- Machines à Estamper, à Charger, à Poser, à
Fraiser, à Gouger, à Verrer et à Finir les Talons---Machines à clouer "Loose Nailer" et Machi-
nes à Bonbouter--Machines à Cimenter, à Poncer et à Parer--Machines à ,Entoiler les Premières,
"Série Gem"--- Machines à Poser les Oeillets --- Oeillets, Cambrillons, Brosses, etc.

United Shoe Machinery Company of Canada
Montréal, Qué.

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS. CITEZ "LE PRIX COURANT".
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Tierces, 75 Ibs. 0. 141
Boites. So. lbe., net (doublure par-

chemin) Il 10.141
Tinettes, so Ibo., net (tinette imi-

tée) 0. 141
Seaux de bois, 2o Iba., net (dou-

blure parchemin) $3.00 0.15
Seaux en fer-blanc, 2o lb.

brut .$2.90 0.141
Caisses, 10 Ibim., tins, 6o> Ibs., en

caisses rouges o. 151
Caisses, 5 Ibo., tins, 6a Ibs., en

caisses rouges o. î51
Caisses, 3 Ibo.. tins, 6o Ibm., en

caisse o.îsi
Saindoux en carré d'une livre, 6o>

Ibs., en caisse o. i
Viandes fumées.

Jambons: Première qualité.
Extra gros, 28 à 40 lbs. o.184
Gros, 20 à 28 lbS. 0.19
Moyens, 15 à 19 I bs. 0.21
Petits, 10 à 13 lbs. 0. 211

Jambons désossés, roulés, gros
16 à 25 lbs. 0.22

Jambons désossés, roulés, petits
9 à 12 lbs. 0.23

Bacon, Spécial Rose Brand 0.23
Bacon Anchor Brand, à déjeuner,

sans os, choisi 0.20
Bacon Brown Brand, à déjeuner,

marque anglaise, sans os, choisi o.î8
Bacon Windsor, dos pýelé 0.23
Bacon Windsor, sans os 0.25
Jambons de Laing, choisis, Pique-

que-Nique", 1o à 14 lbs. 0.17
Petit bacon roulé, épicé, désossé,

8 à 12 lbs. o. i61
Bacon choisi, Wiltshire, coté, 50

lb,. 0.20
Cottage Rolîs 0.20

Saucisses fumées.
Bologna (Bondon de Boeuf)
liologna (Enveloppe cirée>
Brunswick (9eef Middles)
Frankfurts
Polish
Garlic
Emprcss (Poulet, jambon et lan-

gue) doz.
Saucisses fraiches.

Saucisses de porc (tripes de porc)
Saucisses de porc (tripes de mou-

ton)
Petites saucisses de parc (pur

porc)
Saucisses Cambridge (paquets de

i lb.
Saucisses de fermier
Chair à saucisses (seaux de 2o

lbs.)
Boudin blanc
Boudin noir

o.08

0.10
0.09
0.09

i .10

0.10

o. T6

o. loi
0.10

o. o8I
0.07
o 08

AGENCES
LAPORTE, MARTIN, LIMITEE,

Montréal.
Légumes.

Petits Pois Importés "Soleil"
E-xtra fins. 50 boites
Extra fins. 1004 boites
Très fin. tooi boites
Fins. 100+ boites
Mi-fins. 100+ boites
Moyens. NO 2, iool boites
Moyens. NO 3. socS boites

Petits Pois "Fa Petit & Cie."
Fins. ioif boites
Moyens, iooi boites

Légumes "Soleil".
Haricots:-

Verts, extra fins. 100+ boites
Verts, extra fins, 40 flacons

14.50
15.00
13.50
11 .50

11.00
9.50
9.00

*0. 00
7.50

14.00
8.50

Verts, moyens, iooi boites
Verts, coupés, iooi boites
Coupés. iooi boites

Macédoines, No i extra, tooi btes
Macédoines, No i extra, 4<> flarona'
Côtes de Céleri, iol boites
1 ôtes de f(éleni. ço boite%'
Soupes (Pois, Oseilles et Cerfeuil,
Oseilles, iooi boites
Purée de tom. concentrées, looi b
Purée de tomates, So boites
julienne, iooi boites
Cerfeuil. îooi boites

Asperges.
Pointes têtes seulement, iol btes
Branches géantes, icol boîtes
Branches géantes, 50 boites
Branches grosses, 100/ boites
Branches grosses. 50 boites
Branches Extra, 50 boites
Branches Fines, iol boites
Branches Fines, 50 boites

Flageolets.
Moyens, iooi boites

Sardines.
Petit Caporal Club *
White Bear i s.
White Bear i s.
Le Pilote i
Victoria i s.

Savons de Castille.
Le Soleil 72% d'huile d'Olive.

morc. de 10 oz., 2w0 à la caisse
morc. de 10 oz., 100 à la caisse
mnorc. de 7 oz., 2oo à la caisse
tnorc. de i lb.. 50 à la caisse
morc. de i lb. long, 50 à la c/s
morc de f lb., 50 à la caisse
morc. de 3 lbs., 12 à la caisse
barres dc il lb., 25 à la caisse

La Lune 659o d'huile d'Olive
morc. de i lb.. 50 à 4, caisse

* . . - QUATRE TRAINS
citaEXPRESS

PAR JOUR

Montréal et Toronto.
9.00 a.m., 9.40 a.m., 7.80 p.m., 10.30 p.m.

Wagon. Buffets, Salons et de Lecture sur trains
de jour, et Dortoirs Pullman éclairée à l'électricité
sur trains de nuit.

LA SEULE ROUTE A DOUBLE VOIE

L'"'Internatlonal Limlted"
1 B MEILLEUR CONVOI DU CANADA.

Quitte Montréal Pour Toronto et Chicago à£9 oo a. mi.,
tous les jours.

QtJIPEC!iUt4 DE PR13XI[E CLASSE

Montréal et O)ttawa.
Quitte Mon créalà 8.16a5.m, et à9.30 am.
Arrive & Ottawa à i11.30 arn , et à 12. 15 paIn.
Quitte Montréal à 3 55 p.m., et à 8.oo p.m.
Arrive à Ottawa à 7.10 p.m., et à 11i.15 p.m.

Trains à 9.30 a.m., et à 3.55 p.m., tous les jours diman-
che excepté ; à 8. 16 a.m., et 8 oo p.m., tous les jours.

Wagons Salons et Buffets sur tous les con vois. Wagon
Salon-Buffet-Observatoire Pullman sur les convois de 3.5p.m., et de 8.oo p.m.

BUREAUX DES BILL.ETS E3N VILLE1:
122 rue St-Jacques. Tél. Main 69S ou tare Blonaventure

LEACIa, U
LEIS TRAINS PAR-

TIENT DE MONT.
REAL i

De la Gare Windsor pour:-
BOSTON, LOWELL, *90<>, &.m., *8.oo p.m.
KENNEBUCK, OLD ORCHARD et PORTLAND,

t9.00 a.m. *9.15 p.m.
TORONTO, CHICAGO, *905S arn., *io.oo p m. et

*i .oo p. m., pour TORONTO-NORD.
OTTAWA. t8.oS arn., 58.40 a&m., tg.iS a.m, *9.à5

SHERBRODR4 et LENNOXVILLE, *8.25 aR..
il-.15 p.m. t5-30 p-.. *7.25 p.11

HALIFAX et MONCTON, *7.25 p.m.
ST-JOHN, N. B., *7.25 p.M.
ST-PAUL, MINNEAPOLIS, *Io030 p.m.
WINNIPEG, VANCOUVER, 09.45 Rn. *9 45 p.ni.

De la Gare Viger pour:
QUEBl.C,t9.ooa.m.,*î.3op.m.,*S.oo P.m.,*l 1.30 P.W.
TROIS.-RIVIERBS, *9.00 a-m-, *1.30p).m., *5.00

P Mn., t5.55 P.M.,. *1 1.30 P nm.
S9HAWINIGAN FALLS et GRAND'MBE, *900o

aO.1n.. f 1.30 P m. *5-00 P. mu.
OLIEME, f8 15 a.m., *9.oo a.m., hl.40 P m. t5-20

p..
SAIN'T-GABRIEL, *9 00 a.m., il.4op.m.t5.2o p.M.
OTTAWA, *8 oo a.m., *5.45 p..
SAINTeAGATHU, *8. 10 ar.,. *9.15 a.m.,

è9.3o a.1n. iI.oo p m. hi. 15 p. mi. i2.15 P.m. t400
p.m. t450o p.m. k5.io p.m.

NOMININGUE, *9.15P.m., iI.00 p.m. f4.5o p.m.1
<Quotidien. (t) Quotidien, excepté dimanche. (J)

Dimanche seulement, fi) Samedi seulement.
(hl Samedi et Dimanche stulement. (k) Vendredi
seulement.

BUREAU DES *ILLET

141-143 rue Saint-Jaoques
wnawaédoe InaMaîma.é%a ew

- Il *W * sarn e

8.25
8.00

12.00
9.00

7AOI
etc.)
9.50
9.00
9.00
8.50
9.54
C/S

30.00
28.0>
26.5o
26.00
22.00
24.00
23.50
22.50

11.oo
C/S

12.00
16.oo
9.50

14.50

Lb.

12.00
6.oo
7.50
4.50
4.50
3.75

o. loi
o.o81

Lb.
3.35
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Tout le monde connait de
réputation les confitures,

gelées etc. de E. D. S.
En raison de l'énorme publicité des Confitures,

Gelées, Marmelades, Catsups de E. D. S., dans
tout le Canada, publicité qui vous soutient, ainsi
que de l'étalage attrayant des jarres, portant cette
marque de commerce bien connue et distinctive,
qui suggère l'idée d'en acheter, vous n'avez pas à
avoir peur des résultats.

Ces marchandises de qualité sont d'une pureté
de 100 p. c., elles ont la véritable saveur du fruit
frais, ce qui résulte de la propreté absolue de leur
préparation et du court laps de temps qui s'écoule
entre la cueillette du fruit et la mise en jarres.

Faites votre assortiment de stock maintenant.

Nos prix ne craignent aucune concurrence, si
l'on considère la qualité.

La pureté des produits E. D. S. est prouvée par
l'inspection du Gouvernement.

E. D. SMITH & SON
LIMITED

WINONA, ONTARIO
AGENTS:- NEWTON A. HILL, Toronto ; W H.
DUNN, Montréal; MASON a HICKEY, WInnl.
pe g R. B. COLWELL, Halifax, N.E. J. CIBBS,
Hamilton.

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS,

DEPUIS UN SIECLE OU PLUS
St-Vincent a expédié le gros de l'approvisionnement du
monde, en fait d'herbe à flèche, parce que St-Vincent
Arrowroot est le meilleur.
Comme article courant de ménage il s'est fait une place
dans nombre de domiciles ; ses qualités salutaires et nu-
tritives en font un aliment sain et bienfaiteur pour les
j--unes gens, les gens âgés et les invalides.
La grande variété de mets délicieux qu'on peut confec-
tionner avec cet aliment explique le ' pourquoi" de sa
popularité. Il se digère très facilement.
Faites bien savoir à votre clientèle que vous avez le St.
Vincent Arrowroot et vos ventes seront considérables.
Pour renseignements et échantillons écrivez à J. Elliot
Sprott, St crétaire.

ST. VINCENT ARROWROOT CROWERS
ANO EXPORTERS' ASSOCIATION

KINGSTOWN Antilles
anglaises

CITEZ "LE PRIX COURANT".

- -- ----- ----- - ------------- ------------

LE PRIX COURANT, Vendredi, 26 Septembre 1913.
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c/S 12 barres, 3 lbs.
Huile d'Olive "Minerva"

12 bouteilles, i litre
12 bouteilles, qts.
24 bouteilles, pts.
24 bouteilles, i pts.

C/à 2 estagnofis, 5 gall.
c/s 6 estagnons, 2 gali.
C/s 10 estagnons, i gali.
C/s 20 estagnons, i gail.
c/s 48 estag7nons, à gall.

LE8

BISCU ITS
QuI EdIflent un Commerce.

Tout épicier actif et intelligent de
vrait maintenant faire un effort

spécial pour pousser la ven-
te des biscuits

Soda à la
Crème Perfection

de Mooney
Il a une occasion de le faire en cette
grande saison des réceptions et
des "«Tlés". Il n'y a rien de plus
agréable au goût, de plus croustil-
lant et de plus délectable en fait de
biscuits Tous les gourmets le savent

The Mooney Biscuit
ÀND CANDY CO., LiEE

Menufsoturem à

Montréal, Stratford, Winnipeg,
Vancouver.

Succursales à Hamilton, Ottawa, Syd-
ney, C. B., Halifax, N. B., Fort Will
lam, Calgary, Vancouver, C. B., St-
jean, T. N.

LaFarine Préparée de Brodie
Vous Conierve Vos Clients.

Toujours digne de confiance, elle est préférée à
toutes les autres farines

UN BON VENDEU R.
Voyez le coupon des épiciers dans chaque

carton.

Brodie & flarvie, Limited.
14 et 16 Rue Bleury,

Tél. Mgain 436. BONTII3AL.

Ne demandez pas plus à votre publi-
cité qu'elle ne peut vous donner, Son
action est limitée de même que son ren-
dg!n*nt.

o. o81
c/S

V.oo
6.50

2.00
2.05
2.10
2.25
2.60

LAIT CONDENSE ET EVAPORE.
Borden Milk Co., Ltd. à l'Est de Fort

Williim, ont
Conserve: - Caisse

Eagle Brand, 4 doz. $6.00
Reindeer Brand, 4 doz. 6.00
Silver Cow Brand, 4 doz. 5.40
Gold Seal Brand, 4 doz. 5.25
Mayflower Brand, 4 doz. 5.25
Purity Brand, 4 doz. 5.25
Challenge Brand, 4 doz. 4.75
Clover Brand, 4 doz. 4-75

Evaporé (non sucré):
St. Charles Brand, Petit, 4 doz. 2.00
Peerless Brand, Petit, 4 dot. 2.00
St. Charles Brand, famille, 4 doz. 3.90
Peerless Brand, famille, 4 dot. 3.90
jersey Brand, famille, 4 doz. 3.90
St. Charles Brand, haute, 4 doz. 4.50
Peerless Brand, haute, 4 doz. 4.50
jersey Brand, haute, 4 doz. 4.50
St. Charles Brand, hôtel, 2 doz. 4.25
Peerless Brand, hôtel, 2 doz. 4.25
Jersey Brand, hôtel, 2 doz. 4.25
St. Charles Brand, gallons, J doz. 4.75
"Reindeer" café et lait, 2 doz. 5.00
"]Zeindeer" café et lait, Petit, 4 doz. 6.00
"Regal" café et lait, 2 doz. 4.50
*Reindeer" cacao et lait, 2 doz. 4.80

JOHN P. MOTT & CO.
Ilàk, Elite, per doz.

Prepared Cocoa
Breakfast Cocoa
No i Chocolate

Diamond Chocolate
Navy Chocolate
Cocoa Nibbs
Cocoa Shelîs
Confectionery Chocolate o. 18 à
Plain Chocolate Liquors o. 18 à
Vanilla Stick la gr.

0.00

La lb.
8.28
0.36
0.30
0.24
0.29
0.35
0.05
0.30
0.35
1.00

SALADA TEA CO.

&11H THS DE CEYLAN

l h fl5ii "SA LADA"

Coût Vend.
Etiquette Brune, i's et ls. $0.25 $0.30
Etiquette Verte, ils et ls. 0.27 0.35
Etiquette Bleue, i's, ls, ils et

ls. 0.30 0.40
Etiquette Rouge, ils et la. 0.36 0.50
Etiquette Or, au détail o.44 o.6o

Noir, mêlé ou vert, de toutes qualités.
SAVON.

The GENUINE, empaqueté 100 'mor-
ceaux par caisse.

Prix pour Ontario et
Moins de 5 caisses
Cinq caisses ou plus

5.00
4.95

IMPORTANT
Les Epkciers détaillants

qui désirent plaire à le ur s
clients devraient être certains
de pouvoir
tables

leur fournir les véri-

Ba ker' s
0oc 0aI and

Cliocolate

de premier ordre, les meilleures
du monde au point de vdue de la
pureté et du goût.

Manufacturées uniquement par

WALTER BAKER & CO.,
L I ne 1 tad.

Montréal, Can. Dorchester, Ma&&a
ETABUE EN 17180.

LACAILLE, CENOREAU & CIE
Successeur@ de CHS LACAILLE & ClE.

BPICIHRS EN GROS
[mportateurs de Mélasses, Si-

rop», Fruits Sec*, Thé, Vins,
14iqueurs, Sucres, Xtc., Utc.

Spécialité de Vins de Meute de Sicile
et de Tarragone.

M2 Rue St.Paul et 14 Rue Ot-Dlzl
MONTIREÂL

CONFITURES PURES DE UIPTON
COIFITIlhEs PilE
1081LLE W108O

&bec lument pures
et de saveur déli.
ci se, conservée@

u des &eux de

1 Il». et des jarres
ln verre de M6 oz.,
doubles or. ocelles

_4ermétcuementL

plft11111,9

UPTON
Bien et favoréblement connlue de
l'épicier et de ses clients dans tout le
Canada, où elle est faite et vendue
de>utu plus de quinas ans.

VOI. XLVI - NO 39.
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Les Fèves au Lard
de CLARK

Àu Naturel. Chili. Sauce aux tomates.
Nous pensons, bi. l'Epicier, que

vous reconnaitrez avec nous nue faire
de prompte bénéfioes est essentiel.
lement une considération de premier
ordre dans la création d'un mouve.
nment d'affaires profitable.

Plus vous employez de fois tout votre
capital dans un laps de ,tem~vs donné,
plus grand sera votre BEN1EF1CE.

Les Fèves au Lard de
CLARK

Vous gagneront ce profit plus
grand.

Car elles sont annoncées d'une
mianière Intensive, le public les connaît
et les demande.

Car elles possèdent la Qualité qu'il
fa.ut pour soutenir la publicité et garder
vûs clients.

Parce que vous pouvez vendre plus
de fèves de CLARK quc de toute
autre marque.

Les Fèvesmau Lard de CLARK,
assurent de prompts bénéfices.

De prompts bénéfices se tradui-
sent par profit et succès.

W. Clark cMontréal
Le Prêt Immobilier, Limitée

244 Rue Ste..Catkerine Est,
Montréal.

Phone Bell Ret 5779
BUREAU DE DIRCTION8

PriaLient i M.:.AE Gauvin, pharmacien
ancien échevin: Vice-Président i M. L -. La
vallée, maire de Montiéal ;Seoeâtaire-Tréso
rie,, i I Arthur Gagné, avocat; Direcbeurs i M
L. B. Geoffrion. ancien président de la Chambre
de C.,mmerce du Di'ticft de Montréal, membre
de la Commimaoz du HAvre de Montréa.i1 M. le
Dr 3.-O Goyetie, ancien maire de Ntagou M le
Dlr P -P. Renatid. capitallste; M P -. Ponlain.
directeur-lidrent de "The Canadien Adver iaing.
i.tnited' Gérant:s M. L.ý.W. Gauvin. ez-iniper.
teur et surintendant de la bletropolttan I.fe
I na. Co.

si VOUS AVEZ BESOIN DE CAPITAL
pour achieter une2propriété nu Pour voua bÉtir

* Prét Imnobilit r, Limité.'
qu vous prêtera ce Capitil sns ititérêt, avec
gr ndee fac,lités de rembouirement

Les faciiitésde rem t'ouraement des Prêta faits
à ses membi e.k par le "Prit Iumobiler. Limitée"
sont tellest qiielleb reprseà~tent à peu près
l'intérêt que l'on au-ait à payer sur un emprunt
ordinaire.

REPRESENTANTS DEMANDES-Le "Prit
Immobilier, Limitée" n'a pas encore d'agence
dan" tous e. District& et est disposé à entrer en
pourparlers avec des représentants bien quali-

és..

Ecrivez ou téléphonez pour avoir la
brochurette explicative gratuite.

SNAP CO., LTD.,

Montréal.

Snap Hand

Cleane,
ND A Csc de 3do 3.6o

Ç58 de 6 doz. 7.20
39jours.

SOCIETE DES EAUX PURGATIVES

RIGA.

ý#J

WILSON'S FLY PADS.

La boite
Par trois boites

$3.00
2.85

Montréal - TéL Main 6473.

i doz.. (en boite de carton) $2.00
25 bouteilles. .. 4.00
i caisse. (5o bouteilles) 7.50
2 caisses, (8 bouteilles gratis) 15. oo
5 caisses. (30 bouteilles gratis) 37.-50
10 caisses. (72 b>outeilles gratis) 75.00
25 caisses, (200 houteilles gratis) 187.50

Par lot de i doz. ou 25 bouteilles:
C 0. I.).

Par lot de i caisse ou plus: i% i0
jours, net 30 jours. F. 0. B., Montréal.

Les conditions ci-haut seront stricte-
nient suivies

ARTHUR P. TIPPET & CO., Montréal.

Lime Juice "Stowers"

Lime Juice Cordial, 2 <loz.
Liînie Juice Cordial, i doz.
Double Refi, lime juice
Lernon syrup

La cse

pts. 4 .00
pts. 3.50

3.50
4.00

CHAQUE MORCEAU
de savon FELS-NAPTHA
vendu dans votre magasin,
cela signifie des clientes
satisfaites et de la réputa-
tion pour vos affaires, car
le savon FELS-NAPTHA
fait juste ce qu'en disent les
fabricants ; et même plus.

WHITE SWAN SPICES &

CEREALS, Limited.

Pains de Levure "White Swan",
caisse de .3 doz., sc le paquet. 1.15 -_______
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On ne met en hoites portant la MARQUE
BRUNSWICK que les plus savoureux pois-
ons, très soigneusement choisis, pêchés dans
la fameuse haie Passamaquoddy.

La haute qualité de nos aliments Marins
"=go nous a assuré une forte clientèle qui, par

USê~~1disuite de la mise en pratique de méthodes
commerciales consciencieuses, ne cesse de

s'accroître. Quand vous tenez la MARQUE CON NORS BROS, vous vendez'des marchan-
dises qui vous gagnent une clientèle.

Notre établissement est géré dans les conditions les plus idéales et nos marchandises
arrivent en parfait état chez le consommateur,

CONNOR3 BRO&, LTD., Blacks Ilarbour, N. B.
AGENTS:

LEONARD UROS., Montréal. - . H. B. HILLOOAT, Sydney. - A. W. HUUAND, Ottawa. - JAS. HAYWOOD,
Toronte. -CHAS. DUNCAN, Winnipeg. - GRANT OXLEY & Go., Hailfax. N.E- C. DE CARTERET, Kingston. -
*UOHANAN à AHERN, Qu6beo. - J. L. LOVITT, Yarmouth. .- SHALLCROSS, MoCAULAY G.# Vanoouver

, e Viderlia, 0. A. - SHALLROSS, MoOAULAY, Calgary, Alto. -JOHNSTON & YOCKNEY, Edmonton, Ait..
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LE COUT DE LA VIE ET LES SALAIRES

D'après les nouvelles télégraphiques, le Board of Trade
Im'périal vient de publier un rapport qui montre que le coût
de la vie a augmenté dans une très grande proportion coin-
parativeinent à la hausse des salaires. A\l' heure actuelle, les
salariés payent sept pour cent de plus qu'il y a sept ans pour
les choses nécessaires à la vie, tandis que les appointements
sont loin d'avoir augmenté dans la mème proportion.

Le dernier rapport du Ministère du Travail pour 191.2

démontre que les conditions se sont un peu améliorées au
Canada. En tout cas, voilà ce qui en est du cout' de la vie.
La dépression générale de 1907 n'a pas eu sur les nécessités
de la vie l'influence déprimante qu'elle a'.ait eu sur le coin-
merce en général. Les chiffres soumis par M. Coats, du
Ministère du Travail, qui a fait une étude spéciale du sujet,
indiquent que durant l'année dernière la hausse générale s'est
encore accentuée.

Depuis le commencement de l'année i910, le Minis!týre
du Travail à Ottawa a exigé de ses cinquante correspondants,
le 15 de chaque mois, un rapport montrant les prix de détail
de vingt-huit articles les plus nécessaires à la vie, de nième
qu'un état de la moyenne des loyers exigés de la classe sala-
riée. On a raison de croire que probablement 8o pour cent
des dépenses d'une famille ordinaire sont compris dans ces
rapports, alors que les localités choisies sont les plus impor-
tantes des diverses provinces, au point de vue industriel.
Des prix courants le 1er de chaque trimestre de îgio, 1911 et
1912, relevés de cette façon, on a fait une moyenne dont les
résultats sont indiqués ci-après. D'après ces statistiques, on
verrt que la tendance générale &~s prix de détail en 1912 por-
tait à une hausse accentuée. La manière la plus pratique
d'estimer l'effet total de ces 'changements est d'établir le
budget hebdomadaire d'une famille selon la moyenne des
prix au cours de ces quelques années.

L'un des derniers bulletins du Ministère du Travail con-
t.ent le tableau suivant comme budget hebdomadaire repré-
sentant les articles de première nécessité, tels lue comiesti-

S bles*, combustible, éclairage, loyer, etc., pour une famille de
cinq personnes ayant $8oo d'appointements en 190, 1911

et 1912:

.Coût
Articles. Quantité 1910

C.

floceuf, aloyau...........2 lbs. 36.8
Boeuf, rôti .... .......... ........ 25.4
Veaux, devant............ " 12.2

Mouton, derrière.......... " 15.8
Pork frais.............." 17.8

Coût Coût
1911 i912

c . c .
39.8 41.8
26.6 28.0

13.1 14.3

16.8 17.9
17.4 17.5

Porc salé...........
Bacon, meilleur, fumié.....
Saindoux, pur.........
Oeufs frais..........
Oeufs, seconds.........
Lait.............
Beurre de beurrerie, tinette
Beurre de crémerie, b)locs....
F romnage canadien, vieux....
Fromage canadien, nouveau
Pain blanc, ordinaire......
Farine ordinaire........
Avoine roulée.........
Riz, bon et moyen.......
Fèves choisies.........
Pommes évaporées.......
P'runes ordinaires.......
Sucre granulé.........
Cassonnade..........
Thé noir...........
ié ' ert...........

Café.............
Patates............
Vinaigre <le vin blanc.....

Tous les aliments........

Empois............

Charbon, anthracite....../
Charbon, b)itumin eux.....
Bois franc, meilleur.....
Bois mou..........I
Pétrole...........

2

6

15
10

5

2

1

.4

2

34.4
.23.5
39.8
30.8
28.3

44.4
5j2.4

31.1

17.5

17.0

64.1
32.0

21.5

10.4

10.0

11.8
u1.8
24.0

1o.8
6.2
7. 5
8.7

28.2

.7

32.4

22.9

36.0
32.1

27.2

46.8
53.4
32.0

18.6
17.5

64.5
33.0

21.5

îo.6
io.6
13.0

12.1

24.0

10.8
6.2
7.-5
8.7

47.1
.7

33.0

23. 1

36.2

33.4
30.4

49.8
59.2

34.8
21.0

19.6
61..5

33.0
22.0

11.4

11.4

13.6
13.0
26.o

12.0

7.5
7.-5
9.4

ý51.6
.8

.... $6.749 $7.009 $7.407

C. C. c .
113 lb. 3.1 3.1 3. 2

16 ton. 39.7 41.0 51.1
1î6 " 4. 35.-5 36.7

16 cord. 41.2 4.3.0 42.1

16 " 25.5 30.7 30-.1

Chauffage et éclairage..........1.6; 1 $1.734 $1 .817

Loyer................3.810 4.120 4.372

Grand total............1 2.241 12.8)4 13.638

Cn verra donc que le budget <le $12.2A cn i910 s'est élev..»
a$2.9en 1911 et a $13.63 en M<12. L.'augilîentation crn 1911

sur 1910 représente 6.î pour cent, et celle <le 1912 sur 1911
égale 5.8 pour cent.

Des 287 articles considérés dans le rapport du mi-
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nistère, i8o accusent une augmentation, 55 accusent une
diminution et 52 sont restés au même prix. En d'autres ter-
mies, 63 pour cent du nombre des articles ont avancé, 19 pour
cent ont diminué et i8 pour cent sont restés stationnaires.
D'après une liste similaire préparée l'année dernière, 45 pour
cent représentaient la hausse, 30 pour cent, la baisse, et 25
pour cent les articles stationnaires.

Ces résultats sont obtenus d'après un calcul fait sur une
base modeste, car il est bien probable que le budget hebdo-
madaire d'une famille de cinq personnes dépasse $13.63 dans
plus d'un cas.

Les deux faits saillants du rapport du Board of Trade
lmlperial sont dans l'indication que la hausse du coût de la
vie a été générale, universelle, mais plus accentué au Canada
que dans tout autre pays <lu monde.

Les compilateurs du rapport admettent qu'ils ont eu
beaucoup <le diflicultés à réunir les divers chiffres et valeurs
<le toutes les parties <le l'empire pour en faire une comparai-
son générale. Néanmoins, si leurs conclusions ne sont pas
sans laisser à désirer, elles n'en sont pas moins intéressantes.

Par exemple, si l'on prend le chiffre roo comme donné,
nous trouvons les variations suivantes dans les prix des pro-
duits alimentaires, depuis 190o:-

1000 1905 1912
Royaume-UIni ... ............. oo 103 115
France ............ .......... oo 97 115
Allemagne ... ... ........ ... o100 114 130
Etats-Unis ... ... ... ...... ... o100 113 ...
Canada ... ... .................. o ii 1.;
.\ustralie ... .................. 100 1o 116
Nouvelle-Zélande... ... ... ... ... 100 107 116

Quant aux changements du prix du loyer et de l'habille-
ment, les informations disponibles sont trop restreintes pour
justitier une comparaison internationale.

La principale leçon à tirer du rapport du Board of Trade
Impérial, c'est <iue le cout élevé <le la vie n'est pas unique-
ment une condition économique. Ce serait tout simplement
un retour au stage de rajustement entre les salaires et les
prix qui continuent à augmenter sans relâche, et dont la dis-
parité est trop prononcée.

Après un recul prolongé depuis 1876 jusqu'en i8q6, les
prix reprirent leur marche ascendante, jusqu'à ce qu'ils eus-
sent atteint en 1912, non pas leur plus haut niveau, comme
beaucoup le croient, niais tout simplement celui d'il y a vingt-
cinq ans. C'est-à-dire qu'aujourd'hui, la différence entre les
salaires et les prix fait que la vie est plus chère qu'elle ne l'a
été depuis vingt-cinq ans, niais moins chère qu'avant cette
époque.

Si, toutefois, les nations du monde ne sont pas confron-
tées avec de nouvelles conditions économiques, il est évident
que le besoin s'imporpe d'étudier les principes fondamentaux
qui servent de base à la direction des intérèts domestiques, et
non pas seulement de se contenter, comme le font certains
économistes modernes, (le discuter les effets et les causes
secondaires. En matière d'économie politique, c'est une pla-
titude que d'aftirmer que le travail c'est de l'argent, et qu'il
n'y a pas d'autre argent que celui du travail. Pour valoir de
l'argent, il faut tout d'abord que le travail soit productif.
Et s'il doit y avoir partout une certaine somme de travail im-
productif, la prospérité réelle d'un pays est néanmoins en
proportion directe <le la fécondité du travail. Et c'est cette
improductivité qui fait <îue les peuples non civilisés restent
pauvres, et qui tend encore à appauvrir la masse chez les
nations les plus civilisées.

Dans les pays où la force prime le droit et où le grand
nombre vit des dépouilles de ses semblables, on juge d'un
seul coup d'oeil les effets du travail improductif.

Mais dans nos sphères civilisées, quoique le même vice

existe à un même degré, et, peut-ètre davantage, il n'est pas
aussi évident. Néanmoins, il y a peu de différence quant aux
résultats économiques qui découlent de la dépense de som-
mes folles pour des choses n'ayant aucune valeur intrinsèque,
et pour l'acquisition de territoire par la force des armes.

ETAT DES RECOLTES ET DU BETAIL A LA FIN
D'AOUT

Un bulletin publié cette semaine par le Bureau des Re-
censements et Statistiques du Ministère du Commerce don-
ne l1état des récoltes et du bétail à la fin d'août, ainsi que
des évaluations préliminaires du rendement du blé de prin-
temps, du seigle, de l'avoine et de l'orge, calculées d'après
les rapports de correspondants sur l'apparence de ces ré-
coltes.

L'état de la température a favorisé la maturité et la
moisson des récoltes des grains. Dans Ontario, cette mois-
son était presque entièrement terminée à la fin du mois, tan-
dis que dans les provinces de Prairie, les opérations n'en
étaient qu'aux deux tiers accomplies, et qu'on s'attendait à
ce que le battage fut général au io septembre. Dans les pro-
vinces maritimes, la moisson est plus en retard, et n'a été
générale que vers la fin du mois. L'état moyen du blé de
printemps est de 88.43 pour cent de l'état modèle d'une plei-
ne récolte représenté par 1oo; l'avoine atteint 87.85; l'orge,
87.07; Le seigle, 80.49; les pois, 8o.8i; les fèves, 78.57; le sar-
rasin, 77.81; les grains mélangés, 89.04; le lin, 85.06; le mais,
79.78. En général, ces chiffres conservent le haut degré éta-
bli par les rapports des derniers mois, et indique une amé-
lioration dans le blé de printemps, l'avoine et le lin. Com-
parés avec les chiffres de la même date de l'an dernier, le
blé est de 88 à 84; l'avoine et l'orge demeurent à 88 pour
chaque saison; le seigle, de 80 à 84; les grains mélangés, de
89 à 87; le lin, de 85 à 88. Les pommes de terre atteignent
86, contre 89 le mois dernier, et 92, l'année dernière; les
navets, 84 pour les deu derniers mois, contre 88, l'année der-
nière; les betteraves fourragères atteignent 83, contre 84 le
mois dernier, à 87, l'année dernière. Depuis le deinier mois.
les pâturages se sont bien maintenus dans le même état et
n'ont perdu qu'un point, leur chiffre étant de 81 contre 82
le mois dernier, et 92, il y a un an.

D'après les rapports des correspondants, les évaluations
préliminaires qui suivent, sur le rendement des récoltes,
sont basées sur les superficies ensemencées. On estime pro-
visoirement le rendement moyen par acre, du blé de prin-
temps, à 21.41 boisseaux, ce qui, pour une superficie de
8 .990.Soo acres, donne un rendement total de 192,517,000
boisseaux. Cette quantité ajoutée aux 18,481,800 boisseaux
de blé d'automne qu'on annonçait le mois dernier, donne
une production totale de blé de 21o,998,8oo boisseaux, contre
199,236,000 boisseaux, évaluation finale de 1912, et 215,851,000
boisseau pour 1911. Le rendement par acre, en 1912, avait
été de 2o.99 boisseaux pour le blé d'automne, et de 20.37
boisssaux pour le blé de printemps.

L'avoine, avec une rendement moyen de 40.98 boisseaux
par acre, sur 9,646,400 acres, donne une production totale de
395,34r,ooo boisseaux, contre un rendement moyen de 39.25
boisseaux, et un rendement total de361,733,ooo boisseaux, en
1912.

L'orge, donne un rendement de 31-05 boisseaux par acre,
et un rendement total de 44,440,000 boisseaux, contre un
rendement moyen de 31.1o boisseaux, et un rendement total
de 44.014,ooo boisseaux, en 1912.

Le rendement estimé du seigle est de 2,425,00o bois-
seaux pour 127,200 acres, soit un rendement par acre de
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19.06 boisseaux, contre un total de 2,594,000 boisseaux en
1912.

Pour les trois provinces du Nord-Ouest, le rendement
total du blé de printemps est évalué à i88,oi8,ooo boisseaux,
celui de l'avoine à 244,125,000 boisseaux, celui de l'orge à
28,156,ooo boisseaux, celui du seigle à 612,000 boisseaux, et
celui du lin à 15,056,000 boisseaux, contre une production
totale, en 1912, de 183,322,ooo boisseaux pour le blé de prin-
temps, 221,857,000 boisseaux pour l'avoine, et de 26,671,ooo
boisseaux pour l'orge.

L'état général du bétail est très satisfaisant, et s'expri-
me, en proportion pour cent d'une condition modèle où 1oo
représente un état de santé et de prospérité, par les chiffres
suivants: chevaux, 94.27; vaches laitières, 91.37; autre bétail,

93.54; moutons, 90.41; et porcs, 94.83.

LA SITUATION DES CUIRS

Si l'on lit toutes les nouvelles qui sont publiées sur le
marché de la peau en poil, dans ces derniers jours on peut
constater que rarement l'unanimité n'a été aussi grande quant
à l'appréciation de la situation actuelle. De tous côtés, en ef-
fet, on signale que les transactions sont marquées au sceau
de la fermeté la plus absolue et en outre on ne se cache pas
pour avouer que de nouveaux mouvements de hausse font
l'objet des préoccupations de tout le monde. Déjà on a
trouvé dans toutes les ventes publiques du mois des mouve-
ments de prix plus ou moins accentués, mais aboutissant
tous à de la hauses. Cette hausse s'est produite dans tous
les compartiments, qu'il s'agisse de boeufs, vaches ou tau-
reaux, comme des veaux et des moutons. Les chevaux en
poil ont aussi fait un nouveau mouvement de hausse.

Quant à savoir où le mouvement actuel poura nous
conduire, c'est ce qu'on ne saurait déterminer, mais déjà
c'est un élément de sécurité qu'on n'a pas toujours aussi
net, de savoir que l'élévation actuelle des prix repose sur
des bases très solides. De tous les côtés les chiffres du con-
merce des grands pays modernes sont en augmentation con-
sidérable, et la consommation prend des proportions de
plus en plus grandes. A ce point de vue un des pays qui
tiennent la tête en ce moment est assurément l'Angleterre.
Ce pays, très peu touché par les soubresauts de la politique
européenne, traverse une période de prospérité qui ne s'é-
tait jamais vue à ce point, soit pour elle-même, soit pour
l'alimentation de ses immenses colonies, elle entretient de-
puis le début de l'année une formidable activité à laquelle,
bien entendu, participent les cuirs en matières en cuir. Les
autres pays sont certainement moins favorisés, mais cepen-
dant les chiffres d'importation et d'exportation dénotent un
accroissement continu de l'activité. La fin d'une période de
troubles prolongés ne peut que faire naitre des besoins nou-
veaux, et enfin l'organisation nouvelle que vont être appelés
à faire les pays qui viennent d'être troublés par la guerre ne
peut que nécessiter des gros achats de cuirs, outre que dans
-es autres pays européens bien des besoins étaient restés à
l'état latent qui doivent maintenant être satisfaits.

Dans de telles conditions, la période de calme qui a tou-
jours lieu à pareille époque par suite des vacances, n'a au-
cune raison de se prolonger. Chez les fabricants et vendeurs
on ne peut qu'avoir hâte d'être dans une période d'activité
pour donner encore une poussée de quatre bons mois au
chiffre de l'année 1913.

Du côté des acheteurs, on doit se rendre compte que
plus on va tarder à acheter, plus les conditions qu'on pourra
obtenir seront dures; la concurrence ne se fera pas faute de
maintenir les prix à une grande hauteur, chacun doit donc

tenir compte exactement de ces conditions telles qu'elles
vont se présenter d'ici la fin de l'année et on tirer parti le
mieux pôssible. L'intérêt des producteurs, revendeurs et de
ceux qui transforment le cuir en chaussures, harnachement
et autres articles, doit être non pas de réduire mutuelle-
ment le bénéfice, mais de faire payer entièrement la hausse
à la consommation publique.

Comme nous le disions plus haut, la situation est analo-
gue dans les pays étrangers, et on l'envisage sous les mé-
mes aspects en ce qui touche l'avenir prochain, notamment
l'Amérique du Nord paye des prix de hausse pour la plu-
part des sortes de peaux en poil et avec un accroissement de
besoins significatifs. Les sortes principales des cuirs étran-
gers ont donné, depuis ces derniers temps, des signes mani-
festes de reprise et un ton de fermeté bien voisin d'une fran-
che hausse.

LE MAINTIEN DES PRIX ET LE CALCUL DES
PROFITS.

Est-ce que les annonceurs généraux, faisant affaires par
l'intermédiaire des détaillants, se rendent compte de l'étroite
relation qui existe entre le problème général du maintien des

prix et celui du calcul des profits?

Le détaillant qui fait, pour ainsi dire, métier de réduire
les prix, est presque toujours celui (lui ignore absolument
comment calculer les profits. Il ne sait pas la petite marge
qui lui est concédée et croit qu'il peut tout de même réduire
le prix de vente de dix ou quinze pour cent et faire quand
même un petit profit.

Très peu de détaillants Gonsentiraient à sacrifier tout le
profit qu'ils peuvent réaliser sur un article quelconque, rien
que pour la publicité, la réclame qu'ils pourraient en retirer.
Par conséquent, ceux (lui "coupent" les prix calculent pres-
que toujours à faux.

Il y a quelque temps, une compagnie industrielle entre-
prit une campagne éducatrice basée sur le fait que la plupart
des commerçants manquaient d'informations sur le sujet du
calcul <les profits.

Elle publia une annonce dans plusieurs magazines le
commerce, et dans laquelle elle posait une question spécifi-
que, dans le but d'induire les marchands à donner leur idée
personnelle sur le sujet.

Chaque détaillant répandont à la question devait recevoir
un livre enseignant la vraie méthode de calculer les profits.

L'annonce amena quelque deux mille réponses qui dé-
montrèrent que soixante-quinze pour cent <les correspondants
ne savaient pas calculer les profits qu'ils prétendaient faire.

Lorsqu'un détaillant découvre pour la première fois
l'abime où se sont engouffrés deux ou trois mille dollars <le
ses profits, il est certain qu'il éprouve une grande satisfaction
qu'il ne saurait cacher.

Depuis que cette campagne d'éducation a été entreprise,
beaucoup de détaillants du Canada sont devenus plus sérieux
au sujet de leurs calculs, et nous savons que certains d'entre
eux insistent auprès des maisons d'éducation pour qu'on en-
seigne de bonne heure-aux enfants cette partie essentielle des
cours à ceux qui se destinent au commerce.

L'éducation commencée par les journaux de commerce
a assurément contribué à diminuer le nombre des détaillants
<lui calculaient à faux sans le savoir; niais a-t-elle diminué la
tendance à réduire !es prix dans la même proportion qu'elle
a aidé à apprendre à calculer juste.

En général, le détaillant n'est pas fort en chiffres et il
est par conséquent susceptible de calculer à faux tout ce qu'il
entreprend.

Sans doute, il y en a un grand nombre qui ont résolu le
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problème de la tenue des livres et du calcul de leurs affaires.
Mais c'est le petit pourcentage.

Sans les notions exactes, le marchand détaillant est très
apte à calculer (de travers, et à s'éloigner de plus en plus (lu
succès tant à son détriment qu'à c lui de ses fournisseurs.

Cependant, tous les détaillants sont désireux d'appren-
dre, et non moins désireux d'accepter les suggestions des
fournisseurs mieux renseignés qu'eux en matières commer-
ciales.

Il est par conséquent à désirer que les marchands le
gros coopèrent dans une certaine mesure à augmenter l'efli-
cacité du détaillant, car. du degré d'éducation commerciale
de ce dernier, dépend le succès les industries et des manu-
factures.

LE SUCCES OU LA FAILLITE.

Le cominerce est une dépense de temps et de labeur faite
dans le but <le réaliser un profit net ou d'éviter une perte
sclie. 'our réussir en affaires, un marchand doit réaliser
tii accroi-sement <le richesse pour tout le temps qu'il s'en-
gage dans une entreprise. Il peut lui arriver d'enregistrer
les profits nets pendant quelques années et des pertes sèches

pendant une autre période; mais si, en se retirant les affaires,
il emolo>rte plus le capital qu'il n'en avait engagé, il peut dire
<u'il a atteint le succès. Autrement, il a échoué dans la tàche
<u'il s'était imposée.

En traaillant pour le succès, un marchand devrait s'ef-
forcer d'augmenter ses revenus ou de les maintenir le plus
haut possible. et (le diminuer ses dépenses commerciales ou
,e les maintenir le plus bas possible en calculant de façon à
les tenir en deça <le ses revenus et en essayant soigneusement
d'éviter toute perte inutile de temps, le labeur et d'argent,
sans pour cela se faire ménager de bouts <le chandelles et
avare. Pour cela, il devra tenir un tel compte de ses opéra-
tions commerciales, qu'il puisse à certains intervalles savoir
-i ses affaires progressent ou périclitent.

Dans ses rapports avec la clientèle sur laquelle il compte
pour réussir. le marchand doit faire tout en son pouvoir pour
plaire. Car, s'il ne peut pas lii donner plus de satisfaction
(e de désagrément inévitable, la faillite sera son lot. Un
,euil client mécontent peut quelques fois faire plus de tort
que n'enn'en sauraient contrebalancer plusieurs clients satis-
faits. Par conséquent, il importe que le marchand évite de
mécontenter ses clients autant que cela lui est possible.

l.es gens sont plus portés naturellement à déprécier qu'à
vanter, et, pour une raison ou pour une autre, nous sommes
tous plus portés à croire aux mauvaises nouvelles qu'aux
bonnes, à moins que nous ayons de bonne* raisons de croire
que le porteur le mauvaises nouvelles est intéressé à nous
tromiiper, dans lequel cas une attaque vaut mieux qu'une
louange.

En général. un client satisfait trouve rarement à redire
<lu service ou de la marchandise <le son fournisseur, tandis
<iue le mécontent se plait à décrier chaque fois que l'occasion
s'en présente; et si elle ne se présente pas assez souvent pour
son goût, il la fait naitre.

Le marchand a à faire face à (le nombreux facteurs dans
sa profession. Celui qui ne sait las réunir et coordonner
tous les élémients dle succès an lénéfice de sobn comiinerce,
celui-là est sùr (le travailler inutilement et en pure perte.

LES PANCARTES DE VITRINES.

Tous les étalagistes devraient Pouvoir faire leurs pýn-
cartes de vitrines. Même si un étalagiste est employé dans

un magasin où il n'ait pas à les faire, s'il possède les con-
naissances voulues, il pourra dire si les pancartes, telles qu'on
les fait, sont ce qu'elles devraient étre.

Aujourd'hui, dans la plupart des magasins, on exige que
l'étalagiste soit aussi capable d'écrire les pancartes. Natu-
rellement, les patrons qui exigent un tel service, sont tous
disposés à payer le double emploi, c'est-à-dire plus cher qu'ils
ne payent l'employé qui ne sait faire qu'une seule des deux
choses.

Beaucoup de personnes ont renoncé à écrire les pan-
cartes, parce qu'elles n'ont pas obtenu d'un premier essai tout
le succès qu'elles en attendaient. En faisant la comparaison
de leurs lettres écorchées avec celles d'autres étalagistes ex-
périmentés, elles ont cru qu'elles ne parviendraient jamais au
succès et elles ont abandonné la tâche en désespoir de cause.

C'est là une grande erreur. Il se peut que des personnes
ne puissent jamais apprendre à faire les pancartes; mais elles
sont excessivement rares. Tout homme de bonne volonté,
pourvu qu'il y mette un peu de patience, parviendra à faire
<les pancartes plus que convenables en très peu de temps. Il
s'agit de bien commencer et de pratiquer ensuite souvent.

#:ous avons aujourd'hui des écoles gratuites du soir où
l'on pourra. en quelques semaines, apprendre à travailler con-
venablement. Pourquoi ne pas en profitet-, Sans doute, il
est impossible de créer un expert en deux ou trois semaines;
mais pendant ce temps-là, un élève peut réunir un bagage
suffisant de connaissances qui lui permettront de se perfec-
tionner avec de la pratique. L'école lui enseigne le nom des
outils et la manière de s'en servir. On lui enseigne comment
tenir une plume et un pinceau; comment éviter les fautes
communes à tout débutant. A partir de ce moment-là, le
progrès ne dépend plus que de la pratique et des observations
que l'on peut faire des oeuvres de maitres en la matière. Les
uns progresseront plus vite que les autres, mais tous arrive-
ront au succès, pour peu qu'ils y mettent un peu de persis-
tance.

Le pire, avec les commençants, c'est qu'ils sont trop am-
bitieux et voudraient faire du premier coup les pancartes de
fantaisie avant d'avoir appris à faire les plus ordinaires.
L'amateur se lancera tout d'abord dans le lettrage de fan-
taisie et l'ornementation; mais à mesure qu'il acquerrera de
l'expérience, il deviendra de plus en plus sombre.

Le préposé aux pancartes devra d'abord apprendre à
connaitre les principes fondamentaux du dessin, et ensuite
travailler en pratiquant jusqu'à ce qu'il obtienne la perfection
du trait.

En attaquant le sujet d'une façon systématique, après en
avoir appris les éléments, l'élève progressera _beaucoup plus
vite (lue s'il se lance à tout hasard.

Fn tout cas, nous n'en tenons pas moins que tout étala-
giste devrait pouvoir écrire les pancartes de vitrines.

LA CHERTE DE LA VIE S'ACCENTUE.

Si l'on en juge par les chiffres compilés au ministère du
travail, les prix du cemmerce en gros ont encore avancé du-
rant le mois d'août, quoique dans une faible mesure. Le
chiffre index pour ro articles est de 136.2 comparativement
à 135.() pour le mois de juillet. Au mois d'août 1912. la pro-
portion se chiftrait par 133.3 seulement. La hausse est due
aux prix surélevés des grains et fourrages, des oeufs, des
pommes de terre, de la laine, du chanvre, des peaux de veaux,
du plomb et du charbon anthracite. Par contre, on a cons-
taté une réduction des prix du bétail, du boeuf, du beurre, de
la truite, du poisson blanc, du café. du zinc, du benzine, du
caoutchouc et de quelques autres articles. Si l'on compare
avec le mois d'août 1012, on constate que les principales aug-
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mentation§ se rapportent aux animaux sur pied, aux viandes
mortes, tandis que les principales réductions affectent les
grains et fourrages. Dans le commerce en détail il y a eu
hausse générale du prix des oeufs, du beurre, et de certaines
viandes.

Dans certaines villes de l'Ouest, le prix des loyers a
baissé notablement, mais il reste ferme dans les villes de
l'Est.

LES DISPUTES OUVRIERES.

D'après le dernier bulletin du ministère lu travail, il ap-
pert qu'il y a eu au cours du mois d'août une diminution con-
sidérable des disputes ouvrières, comparativement au mois
précédent et à celui d'août 1912. On a aussi constaté que les
disputes qui se sont produites ont affecté moins d'ouvriers et
ont entrainé une perte de temps moins considérable qu'en
juillet. Durant le mois d'août on a réussi à régler partielle-
ment la grève des mineurs de Vancouver, par la réconcilia-
tion des patrons et ouvriers des mines de charbon de Van-
couver' et de Nanaimo. La dispute a survécu sous d'autres
aspects, et il s'est produit des troubles considérables dans la
zône de la grève industrielle. Durant le mois d'août, environ
2,000 pècheurs de saumon sur la rivière Fraser se sont mis en
grève, niais tout a été finalement réglé en moins de deux
jours. A part cela, deux disputes seulement ont originé au
mois d'août, affectant plus de oo employés.

Les chiffres du ministère du travail démontrent que les
grèves du mois d'août ont affecté 6,8o6 employés, par rap-
port à 8,124 en juillet, et o,500 en août 1012.

Le nombre de jours perdus est d'environ 109,520, coin-
parativement à 188,867 en juillet, et io6,ooo en août 1912. Il
y a eu en tout neuf'malentendus au cours du mois d'août.

IL FAUT SAVOIR SE CONTROLER.

(Causerie.)

Il faut savoir prendre toutes choses froidement.
Savez-vous que chaque fois que vous sortez de votre

tempérament. que vous vous mettez en colère, que vous
vous exaltez, non seulement vous dépensez une certaine
somme de votre réserve de forces, niais que cette explosion
mentale est susceptible de générer "n vous un réel poison
pour votre système physique?

Savez-vous que la colère et l'exaltation font plus de mal
à voire estomac que toutes les salades de homards?

Demandez à votre médecin.
Le calme est non seulement un grand producteur de plai-

sir, de satisfaction et de profit, mais aussi un grand préventif
de beaucoup de maux corporels. Les personnes calmes souf-
f-ent très rarement de maux de tête, et, règle générale, elles
jouissent d'une bonne digestion. Dans la plupart des cas,
elles dorment paisiblement et ont bon appétit.

Les personnes calmes réussissent presque toujours ce
qu'elles entreprennent, proportionnellement à leur habileté,
c'est évident. car le calme est la plus grande ressource (le
contrainte de la personnalité. .t la personnalité possède
une très grande puissance dans les relations d'affaires. F:.
c-" siécle nerveux, le besoin de calme se fait plus sentir que
Jamais auparavant

Ainsi. calmez-vous. calmons-nous.
Et d'abord. rien n'est aussi mal fait qu'il aurait pu l'ètre,

ou riu'il semble l'être à première vue. Vous pouvez vous en,
convaincre en regardant franchement votre passé et en ana-
lysant les événements accompli-.

La nature est toujours de votre côté et ne manque jamais

de répondre à votre appel. Il est toutefois évident que si
vous n'acceptez pas son aide, vous vous exposez à en souffrir.
Mais c'est votre faute, n'est-ce pas, et vous ne devez blâmer
personne autre.

Et si vous étudiez calmement votre cas, quel qu'il soit,
vous commencerez tout (le suite à voir plus clair. Ce sera
peut-être d'abord un bien faible vacillement, niais ce sera
tout de mnie beaucoup par rapport à l'obscurité qui l'en-
vironne.

Beaucoup <le conlagrations dont on peut voir les lueurs
à plusieurs milles (le distance ont été allumées par des bouts
<le cigarettes négligemment jetés à tout hasard et sans au-
cune mauvaise intention. Ainsi, (le la pile lueur à la clarté
éblouissante il n'y aura pas loin, pourvu que vous soyez calme.
En tout cas, il n'y a pas de sens dans l'exaltation.

Les vrais chefs sont toujours calmes. Il vous est peut-
être arrivé de voir un chef de service dans un état présumé
<le colère avancé, parce qu'il désirait créer une impression
plus violente sur ses subordonnés récalcitrants; niais s'il vous
avait été donné de voir au-dedans de lui-même, vous auriez
pu constater qu'il était plus calme que ceux, cause de sa colère
simulée. Le chef de service colère ne saurait maintenir une
position, car la colère engendre la colère, et quand les honi-
mes ne raisonnent plus, ils ne peuvent plus faire un bon
travail.

Les personnes qui s'entendent toujours sont celles qui
ont appris à rester calmes. Elles ne sont pas nées ainsi; pas
plus que vous peut-être. Mais elles ont appris à se contrôler
tout comme elles ont appris à compter, à lire et à écrire. Et
l'ayant appris, elles en font usage.

Soyez calmes.
Il peut y avoir de meilleures devises, niais nous ne les

connaissons pas. Subjuguez votre tempérament, mais
donnez libre cours à votre ambition et voyez si la combinai-
son ne vaut pas la peine d'ètre essayée.

DONNEZ DE L'IMPORTANCE A VOTRE MAGASIN.

Lorsqu'un marchand se sent fatigué des affaires et n'é-
prouve plus que le besoin de se reposer des efforts soutenus
qu'il a fournis au cours d'une carrière plus ou moins longue,
il songe à jeter les yeux de tous côtés pour essayer de dé.
couvrir celui qui pourrait bien le soulager d'un fardeau de-
venu lourd, en lui achetant son fonds de commerce.

Pour la plupart des marchands, le moment de vendre est
vague, incertain. Ils sayent plutôt confusément qu'ils de-
vront vendre un jour, niais ils ne se sont jamais préoccupés
de rendre leur magasin attrayant pour celui qui serait dis-
posé <le faire un placement en affaires. Il n'est pas rare de
voir des gens ayant fait fortune dans le commerce, éprouver
de la difficulté à disposer de leur fonds à un prix convenable
lorsqu'ils désirent se retirer. C'est tout le contraire qui de-
vrait se produire, et le marchand qui a établi une bonne mai-
son d'affaires devrait pouvoir fixer une prime à sa succession.
Et pourtant, dans la plupart des cas, l'acquéreur refuse d'as-
suier la responsabilité les comptes courants quel qu'en soit
le prix.

En somme. lorsqu'il s'agit (le vendre un commerce éta-
bli. il arrive que le nouvel acquéreur a l'air de prendre um
mau'ais risque. Pourquoi? Parce que le vendeur ne s'est
jamais pré&ccupé de savoir à quel moment il aurait besoin
r'e tendre, qu'il n'a pas su maintenir son stock attrayant et
qu'il n'a pas su en éliminer tout ce qui pouvait le rendre
désagréable.

Tenez donc toujours votre magasin comme si vous de-
viez avoir à le faire visiter par un acheteur présumé. Ainsi,
un jour ouý l'autre, vous le vendrez sans effort ou plutôt, il se
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vendra de lui-mme. Et si vous ne le vendez pas, la manière

de conduire vos affaires et de tenir votre stock vous vaudra
la satisfaction de votre clientèle, ce qui n'est pas à dédaigner.
Etudiez bien cette question: Votre magasin est-il vendable
tel qu'il est?

OBITUAIRE

M. Jules Hone, l'un des musiciens les mieux connus à

Montréal, est décédé jeudi, le i8 courant, à l'âge de 8a ans.

Ne à Liège, Belgique, en 1833, M. Hone, après avoir obtenu

le premier prix de violon du Conservatoire de Bruxelles,

vint s'établir au Canada en 1865. Compositeur et professeur

de musique, il fut l'un des premiers diplômés d'Europe à
venir à Montréal, et a été l'une des figures marquantes dans

le monde musical.
Sa femme et cinq enfants lui survivent: Mme Arthur

Léger, Mine Léopold L. Rodier, Mme Henri Hudon, Révde

Soeur Marie du Calvaire et Jules Hone, de la maison Hone

et Rivet, et directeur du Grand-Tronc-Pacifique.

M. James Ross, ingénieur civil, entrepreneur et capita-
liste bien connu, est décédé samedi, le 20 courant, à sa ré-

sidence de la rue Peel, après une maladie de deux semaines.

Il était le fils de feu le capitaine John Ross, et natif de Cro-
marty, Ecosse. Il fit ses études en Ecosse et en Angleterre.

P'endant quelques années il s'occupa de travaux de chemins

de fer et de canaux en Grande-Bretagne, et vint ensuite en

Amérique. En 1870, il était nommé ingénieur de l'Ulster &
Delaware Railway; en 1873, gérant du Wisconsin Railway,
puis gérant du Lake Ontario Shore Road. Il fut subséquem-
ment nommé ingénieur en chef et peu après gérant général
du Victoria Railway.

En 1879, M. Ross construisit le Credit Valley Railway,
dont il fut nommé gérant général, et il devint aussi ingé-
nieur consultant de l'Ontario & Quebec Railway.

En 1883, il prenait la direction des travaux de construc-
tion du Pacifique Canadien depuis Winnipeg jusqu'au-delà
(les Montagnes Rocheuses. En 1886, il entreprit le tracé de
la même compagnie à l'Est de Montréal. A la même époque,
il avait une option pour construire des chemins de fer dans
l'Argentine et le Chili, et était intéressé dans d'importants
contrats à Chicago et ailleurs.

En 1888, il se fixait à Montréal et entreprenait la cons-
truction du Regina & Long Lake Railway et, en 1889, celle
du Calgary & Edmonton Railway. En 1892, il se joignait à
M. William McKenzie pour acheter le Toronto Railway et
convertissait ce chemin de fer en une ligne électrique. En
1892, il réorganisait sur un pareil système électrique la com-
pagnie des tramways de Montréal, puis la compagnie de
tramways de Winnipeg et de St-Jean. En 1896, il devenait
avec M. Mac.kenzie acquéreur de la City -of Birminghaii
Tramways Company, et tous deux obtenaient en 1897 une
charte du gouvernement de la Jamaïque pour la construction
d'une ligne de tramways dans l'Ile.

M. Ross était vice-président et fondateur du Montreal
Street Railway, vice-président du Toronto Street Railway,
président du Winnipeg & St. John Street Railways, prési-
(lent de la Dominion Bridge Company, etc.

LA BANQUE MOLSON

Comme le lundi, 20 octobre prochain, est par proclama-
tion jour de fête civique (Jour d'Actions de Grâces), l'as-
semblée annuelle des actionnaires de la Banque Molson aura
lieu dans les bureaux de la Banque, en cette ville, le mardi,
21 octobre prochain, à 3 heures de l'après-midi. et non le

lundi, 20 octobre, tel qu'annoncé antérieurement.

LA PUBLICITE DU PETIT COMMERÇANT

Une des causes les plus fréquentes de la mauvaise pu-
blicité, sur laquelle il faut revenir et insister, c'est le man-
que de réflexion préalable.

La plupart du temps, un homme ne se décide à faire
de la publicité que parce que il en a entendu parler, ou plus
souvent parce que ses concurrents en font et qu'il se sent
menacé. Soyez sûr qu'il la considèrera alors comme un ac-
cessoire dispendieux, plein de soucis, de mystères et d'en-
nuis avec lequel "on ne sait jamais où l'on va". Ce sera un
élément en dehors de sa ligne d'action auquel il demandera
beaucoup, sans rien donner en échange. Vous connaissez
ces cochers qui ont pris en grippe un des chevaux de leur
attelage ou ces familles dans lesquelles un des enfants est
laissé de côté. A eux les rebuffades, à lui les coups de fouet,
à lui les réprimandes; tout ce qu'ils font est mal, celui-ci ne
tire pas comme les autres, toujours en arrière, celui-là est
renfermé, n'apprend rien. L'un et l'autre ont tiré le mauvais
lot, on les considèrera toujours comme des parias. Auprès
des commerçants la publicité est, hélas! considérée en paria.

La charrue avant les boeufs
Cela provient d'idées préconçues, et il faut le dire en-

core, de manque de réflexion. Qu'arrive-t-il en effet lorsqu'on
décide de faire de la publicité? On cède aux sollicitations
d'un imprimeur, d'un courtier ou d'un dessinateur. L'un
vous fera miroiter l'effset produit par un catalogue sur pa-
pier couché, l'autre lé avantages de sa publication, le troi-
sième enfin des dessins humoristiques qui ont déjà fait leur
temps dans toutes les antichambres. Or, ce sont précisé-
ment là les trois dernières personnes à consulter, celles
qu'il faut faire appeler lorsqu'il ne reste plus rien à faire.

Quel résultat espérer d'une maison dans laquelle l'un
apporterait de superbes marbres, l'autre des grilles forgées
et des serrures, l'autre des planches, s'il y manque l'archi-
tecte, la pensée directrice, le plan?

Nous avons vu par de précédents articles qu'il fallait
considérer la publicité comme une force intégrante et étroi-
tement reliée à l'ensemble des affaires; qu'il fallait d'abord
trouver l'article à annoncer, lui donner un nom, une forme
extérieure, une présentation; qu'il fallait ensuite se donner
une ligne de conduite et ne jamais en démordre.

Premières ventes

Nous voici donc arrivé au moment où, après avoir pré-
paré tout le travail intérieur, toute la préparation prélimi-
naire, il nous faut faire acte extérieur, première manifesta-
tion devant produire résultat.

L'article choisi est en rayon, en quantité suffisante pour
ne pas être pris de court; les fournitures suivantes sont as-
surées -pour nous parvenir sans à-coup.

Les emballages sont prêts. Nous en formerons une vi-
trine attrayante. Les empaquetages en effet doivent être
dessinés, non seulement pour faire un tout bien disposé en
eux-mêmes, mais aussi pour former, lorsqu'ils sont groupés,
un dessin agréable et tirant l'oeil.

La vitrine

Le plus grand soin doit être donné à la vitrine. Au mi-

lieu des paquets groupés en colonnades, en cubes, en pyra-
inides, il sera bon de mettre une pancarte en amplifiant le
nom, peut-être une figure représentant un usage de l'article.
L'iiagination peut ici se donner libre cours et notre goût

français est généralement suffisant pour trouver des dispo-
sitions. heureuses. capables de retenir les regards des pas-

sants. Il faut cependant que cette disposition soit faite avec
méthode et avec un but: celui d'attirer l'attention d'abord,

d'intéresser, de fixer un nom à une idée. Combien de ces
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effets seront manqués par le fait, par exemple, que le com-
merçant aura oublié de mettre son nom sur la vitrine, le
laissant placé très haut, où les regards vont difficilement le
chercher. Nous avons préparé une série d'annonces répon-
dant à une idée générale dont nous voulons imprégner le
public. Ces annonces pourront être suivant le cas une sim-
ple publicité générale, des réflexions, des raisons; mais le
jour où il s'agira de provoquer la vente, il nous faudra faire
une offre spéciale, précise, de façon à attirer.

Par les journaux

Cette annonce parue le matin dans les différents jour-
naux de la localité, il sera bon de posséder un exemplaire
d'un de ces journaux, de découper la page dans laquelle
l'annonce parait, d'encadrer celle-ci au crayon rouge et de
la coller dans la vitrine. Ceci n'a l'air de rien. C'est cepen-
dant un moyen de provoquer un mouvement de curiosité de
la part des passants et de relier l'action produite par l'an-
nonce à celle produite par la vitrine. La publicité dans les
journaux va donc faire son oeuvre et il nous faudra l'ali-
menter successivement en lui fournissant matière à des
textes instructifs, amusants, comportant des nouvelles de ce
qui se passe dans votre magasin, bref, ayant une vie.

Par les brochures

,ependant il ne faut pas vous en tenir là et cette publi-
cité pour produire son maximum d'effet doit être addition-
née et soutenue par la publication d'une petite brochure.
soit envoyée à des adresses connues, soit distribuée de mai-
son en maison.

Il ê toujours été constaté que cette distribution de bro-
chures aidait dans une proportion considérable la publicité
faite dans les journaux. Le sujet de cette brochure sera
trouvé facilement. Elle devra comporter des illustrations
pour être plus attrayante, et parce que des illustrations ren-
dent une brochure intéressante. Il a été démontré qu'une
brochure publiée un mois environ après la première appari-
tion d'une série d'annonces donne d'excellents résultats,
c'est-à-dire que les résultats sont augmentés bien plus que
si la publicité était restée confinée aux seuls journaux.

Mais de même qu'il ne suffit pas de faire passer tou-
jours la même annonce, qu'il faut toujours envisager une
série, il ne faut pas envisager une seule brochure. Ce serait
perdre le bénéfice d'un effet produit qui, bien que ne s'étant
pas traduit par des résultats immédiats, n'en a pas moins
été réellement produit.

En effet, il est curieux de constater qu'une seconde
brochure produit toujours un meilleur résultat que la pre-
mière, dût cette seconde être présentée avec moins de luxe.

J. W. ARRAINES.

ATTIREZ LE COMMERCE. 4

L'automne est la saison des nombreux mariages. Durant
le mois d'octobre, il se fondera beaucoup de nouveaux foyers.
Avez-vous songé à rechercher leur clientèle?

C'est aussi la saison des confitures. Profitez-en pour
tenir les jarres de bonne qualité.

Tenez-vous un bon assortiment de marinades? C'est un
article profitable à tenir en cette saison.

Les marinades, les olives et les sauces sont de toutes
saisons. Essayez-en un étalage.

Les mouches sont plus ennuyeuses que jamais et c'est le
moment de s'en débarrasser pour l'hiver. Mettez les des-
tructeurs de mouches bien en évidence.

L'EXPOSITION DE PRODUITS ALIMENTAIRES.

Vers le milieu du mois prochain, c'est-à-dire du ii au 18
octobre, la section de Montréal de l'Association des Mar-
chands Détailleurs du Canada ouvrira toutes grandes les
portes de l'arsenal du 65e Régiment, pour offrir aux com-
merçants et aux particuliers l'occasion de voir côte à côte les
produits les plus divers destinés à l'alimentation, et de se
rendre compte en même temps de la valeur et des propriétés
de chacun.

Le moment sera particulièrement choisi pour permettre
aux personnes faisant le commerce de c'es produits, de se
renseigner théoriquement et pratiquement.

La plupart des marchands de détail ignorent les princi-
pales phases par lesquelles ont dû passer les articles qu'ils
proposent au public, avant d'arriver en leur possession; ils
imaginent très imparfaitement, et parfois par du tout, ce que
le moindre objet et le plus modeste produit représente de
travail, d'efforts et de manipulation. Cette ignorance fait
qu'ils ne sont jamais en garde contre les objections qui peu-
vent leur être faites par les clients, et qu'ils sont mal armés
pour les réfuter et imposer la vente par la force du raisonne-
ment. Il n'est pas nécessaire que le détaillant possède à fond
la technique des articles qu'il propose; néanmoins, il faut
bien reconnaitre que celui qui est capable de discuter l'ar-
ticle en en expliquant les grandes lignes, aura inévitablement
plus de pouvoir que celui qui en ignore le premier mot. A
son offre, il pourra joindre des arguments comportant un
véritable pouvoir de conviction.

Les expositions sont des écoles d'expérience. Les ma-
nufacturiers et autres producteurs y font la démonstration
de leurs produits, les commerçants y prennent des leçons des
plus documentées et des plus instructives. Il serait donc à
désirer que tous les marchands de produits alimentaires pris-
sent part à la prochaine exposition. Elle aura un double at-
trait du fait qu'elle coincidera avec la convention annuelle de
l'Association des Marchands Détailleurs du Canada, section
de la province de Québec.

Nous tenons à répéter ici que, pour l'occasion, les com-
pagnies de transport ont consenti des réductions importantes
de leurs taux réguliers, et que, pour en bénéficier, il suffit
aux marchands de se procurer une formule de certificat de
convention. Ce certificat sera remis à ceux qui en feront la
demande à leur chef de station et ils devront ensuite le faire
parvenir au secrétaire général de l'Association, à Montréal,
qui le remplira en bonne et due forme.

Comme à cette convention, on étudiera des questions de
la plus haute importance pour le commerce, on compte sur
une très grande assistance.

NOUVELLES CHARTES.

La "Gazette du Canada" publie les nouvelles chartes ac-
cordées sous le sceau du Secrétaire d'Etat du Canada. Voici
celles qui ont trait aux nouvelles compagnies ayant leur prin-
cipale place d'affaires dans la province de Québec:

"Dominion Floor and Wall Tile Company, Limited,"
pour faire des affaires comme entrepreneurs généraux pour
la construction, démolition ou réparation de tous édifices, etc.
Capital-actions, $50,ooo, à Montréal.

"The American Outfitters, Limited," pour manufacturer,
acheter et vendre toutes sortes de vêtements. Capital-actions,
$îoo,ooo, à Montréal.

"Elbram Stone Company, Limited," pour faire des affai-
res comme entrepreneurs pour toutes sortes de constructions.
Capital-actions, $îoo,ooo, à Sherbrooke.

"The Winnipeg and Transcona Realty Company, Lim-
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ite<l," pour acheter, imsseiler (les terres, ferme's mi Igt t,
ïîlIt, etc. ('aîîtal-acitîs î',, )>qooo, a I'rserville.

''lu'J. 1'. l<îlhcrtston Co. (f Canadla, lintiteil." pouir
:aire n eiîtes so rte, d'affaires commue manufacturiers expédi-
curs et négo îcîikiîs ein toutes sortes d'articles (le toilette, sa-

vOn s, huile ddic.etc. Capital -ac tions, $_;o.ooo, à Maison-
n eunve.

''Kas-sol Kitcliî--iîon-e-toîî So-nc-ah, Litiliteul,'' pour ilna-
nufacturer et vend(re (les matériaux de construct ion (le touteN
sortes, mîachîines. etc. Caîîîtal-actîîîns, $50,000, à Montréal.

Inglis 1< caltics, I.iiiîted," po<ur faire des affaires commife
agents d'îimmneubles. Capital-act ions, $ioo,ooo, à Montréal.

''The llrenitw4ood Land Compîany, l.imiited,'' pour acqué-
rir par achat, échange, etc., louer, posséder (les immeubles,
limites ài li, etc. Capital-actions, $30.000, à M o)ntréal.

''( .eriîîaiin and Smiith, L.iiiiiteul," poîur faire <les a ffaires
comme iîîîarchiatiîs-gétiér;aui. Capital-actions, $5o.(Xo, a
M ont réal.

La "'Gazet te ilît Canada'' pmublie les nouvelles chartes ac-
cordéees sous le sceau du Secrétaire d'Etat du Canada. Voici
ccIiî,' (lui <>nt trait aux notîvrlles compagnies ayant leur prin-
cipiale placc d]'affaires dans la pirovince de Québec:

I)ruîuonvileLand andl l)cselopment Company, Ltd",
pour acl.t'teýr, louer ou acquérir autrement, soit pour place-
nment. ,(oit pour revendre (les maisons, etc. Capital-actions.
$ioo,ooo, à Montréal.

"E<uipmient andl Supplies, Iiitd"pour manufacturer.
ach ter, vendre, construire, louer, etc., dles machines à puri-
lier l'eau, dles tilt res, etc. Capital-actions, $ioo,ooo, à Mont-
réalI.

''.- Fawkcsbntrv l'oard and Plier M ilîs. L-iited," pour
faire les affaires comme manufacturiers et piroducteurs, mar-
chands de Imois <le coinstruction. etc t apital-actions, $2,;oo,ooo,
à Monîiréal.

''I>omlinioni l'loocr and W\all Tile Comupany, ,imiited,''
pour faire dles affaires comme entrepreneurs généraux <le
conistruction, démnolitiuon ou réparation. Cap)ital-actions.
$;o,ooo, à Montréal.

''Te \îcris'an ()ut fltters, Liîiîed," pour manufacturer,
acheter et vendlre toutes sortes (le vètemients. Capta-actions.,
$ioo,ooo, à Mu.itréal.

Elli11ratit Stonle C ompany, -iiil e<l," pour faire les af
faires comme entrepri'nieurs de toutes sortes de constructions.
Caîital-act Ions. $îoo,ooo, à Sherbrooke.

COMPAGNIES INCC'RPOREES.

Des lettres-patentes ont été émises par le I.iettnaiil-
Gouverneur de la province de Québec, incorporant:

''The M egantic Brootît Maniufactuiring C*om 1 îany''i,. pouMr
manufacturer les brosses, balais, pinceaux et toits autres ar-
ticles pouvant se manufacturer en hois et en fer, et en faire
le commerce comme agent ou auitremuent, manufacturer les
biiscuits, contiseries, toutes espèces de sucreries, sirops et
vinaig-res et d'en faire le commerce comme agent ou autre-
tment; acquérir des propriétés immobilières, etc. Capiîtal-
actions, $4o,ooo, à Mégantie.

-Thé Victor 1Lumber C'ompany', Liiîed," pour faire le
commerce de bois, droit <'acheter, <le vendre le bois, faire
l'achat des terrains et (le tout autre immeuble concernant
tout le commerce de bois, et de l'exploiter de toute manière.
tapitaI-actions, $20,000, à St-"sictor <le Tring.

"Pointe-aux-Trembles Landl Company", pour acquérir,
acheter, posséder, cinfwmlyp, développer, cultiver, revendre,
pour des fins de construction ou autres, non en contravention

a' ce les règlemnents mîunicipaux, des terrains situés sur l'1 le
<le Montréal et aux environs; donner des promesses <le v'ente
pour le tout ou en puartie desdit s terrains, y ériger les cons-
tructions. etc. Capital -actions, $.!o,ooo, à Montréal.

"The Queen Ski;rt and Cloak Conmpany, lncorporated",
pour exercer le commerce en gros et en détail de cotnmer-
çants de v-élements pour danmes, etc.' Capital-actions, $2o,ooo,
a Montréal.

'La Co <mpagnie de Publication L'Action Populaire Li-
mnitée", pour pubhlier un journal et faire toutes sortes de tra-
v-aux dlimpression et de reliure. Capital-actions, $2o,ooo, à
J olie tte.

-La Fonderie M<nt-Laurier, Limitée," pour acheter, vent-
<Ire, mnanuifacturer le bois, le fer, la fonte et faire générale-
tment tout ce <lui concerne le commerce et l'industrie de font-
<lerie. l.atital-actions, $25;,ooo, à Mont-Lauirier,

"La Compagnie IHydraulique Electrique de Lévrar<l, Li-
iiiitée," pou l'étabulissenment de pouvoir hydraulique, électri-
<lue, l'achat de forces motrices hydrauliqîues', la construetion
<le bàtisses pour cette in dans le comté de Lotbinière et le
district <le 'frois-Rivières. Capital-actions, $20,000, à Gjen-
t illy.

". luil<lc-rs' Supplies, Limited," pour exercer l'industrie de
constructeurs et d'entrepreneurs. Capital-actions, $20,ooo. à
MIonitréal.

Rol>nso, lichardson and Chambers, Limited", pontr
acheter, louer ou acquérir autrement et posséder des immneu-
bIts, vendlre, louer, céder, échanger la totalité ou toute partie
desdits iiîtuineulule:. Capital-actions, $2o,ooo, à Montréal.

LA QUESTION DU CANADIEN-NORD

A la séance du mercredi 17 septembre 1913, de la Con-
vention de l'Association des Manufacturiers Canadiens, à
H-alifax, le principal événement a été, à part l'allocution du
pirésident Gourlay, la lecture d'une étude sur la question des
transports faite par M. R. D. Fairbairn, de Toronto, qui a
fait c<nnaitre les grandes lignes d'un programme d'après
lequel le gouvernement posséderait et exploiterait un che-
min de fer transcontinental qui serait sous la haute surveil-
lance d'une commission, ainsi qu'.une ligne de vapeurs des
ports maritimes jusqu'à la Baie d'Hudson.

M. Fairhîairn s'est prononcé en faveur de l'achat du Ca-
nadien-Nord, une fois celui-ci achevé, et il est d'avis que le
gouvernement exploiterait la section Est du Northern To-
ronto Railway. Son projet n'a pas été bien soutenu; le sLn-
tintent de la convention semble avoir été exprimé par M. E.
D. Henderson, de la Canadian SaIt Company,'de Windsor,
Ont., qui a <déclaré qlue le Canada ne pouvait encore assumer
la charge d'une aussi gigantesque entreprise.

Le rapport du Comité du Tarif a été adopté pratique-
ment sans discussion, ainsi que le rapport sur l'instruction
technique, qui recommandait fortement le rapport de la
Commission Royale,

LES THES.

Les derniers b)ullktins des marchés primaires disent que
les thés de Ceylan sont haussés considérablement. Ceux des
Indes commuandent encore des cours élevés. Ceci est proba-
blement dft à ce (lue les expéditeurs éprouvent de grandes
dlifficu~ltés à mettre aux enchères, Les routes sont presque
impraticables à la suite de v'iolentes tempêtes. Les thés de la
dern;ère récolte aux Indes sont de la plus belle qualité.
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LA SITUATION.
L'activité (les affaires continue à être

satisfaisante dans l'épicerie en gros et
les prix se maintiennent fermes. 11 n'y
a pas eu de chiangenient le quelque im-
portance au cours (le la dernière hluitai-
ne. Comme nous l'avons annoncé, il y a
eu, depuis une quinzaine de jours, aug-
mentation (le 2o pour cent pour les prix
des fruits de Califorffie, pour les raisins
Valence, pommes, etc. Les rentrées d'ar-
gent se font d'une manière également sa-
tisfaisante.

Nous cotons:
SUCRES

Nous cotons:
Extra granulé, sac, les ioo lbs. 4.50
Extra granulé, baIl, 5 x 2o, 100 lbs. 4.60
Extra ground, baril les ioo lbs. 4.90
Extra ground, bte 5o lbs. ioo lbs. 5.10c
Extra ground, i bte 25 Ibs., ioo lbs. 5.30
No i Yellow, baril les ioo lbs. 4.15
No i Yellow, sac les i00 lbs. 4. 10
Powdered, baril i00 lbs. 4.70
Powdered, bte So lbs. les '00 lbs. 4.90
Paris Lumps, i bte 25 lbs. '00 lbs. 5.55
Crystal Diamond, btes ioo lbs. 5.25
Urystal Diamond, J bte 50 Ibs.

les ioo lbs. 5.35
Crystal Diamond, à bte 25 lbs.

les ioo lbs. 5.55
Crystal Diamond, Domino, 20

cartons 5 lbs. les ioo lbs. 0.35
Sucres bruts cristallisés, lb. 0.04
Sucres bruts non cristallisés, lb. 0.031

Ces prix s'entendent au magasin du
vendeur à Montréal.

h9ELASSES
Très bonne demande.

Barbade, choix, tonne 0.36 0.37
Barbade, tierce et qrt. 0.39 0.4<
Barbade, demi qrt. 0.41 0.4~
Mélasse, fancy. tonne 0.38 0.3~
Mélasse, fancy, tierce et

quart 0.41 0.4
Mélasse, fancy, demi qrt. 0.43 0 .4À~

Les prix s'entendent: ière col
pour territoire ouvert; 2e colonne,
territoire combiné; 3e colonne,
Montréal et ses environs.

LARD AMERICAIN
ière qualité, le quart
2ème qualité, le quart

SAINDOUX
Bonne demande.

Saindoux pur, en tinette
Saindoux pur, en seau
Saindoux pur, cse de ici lbs.
Saindoux pur, cse de 5 lbs.
Saindoux pur, cse de 3 lbs.
FARINES ET PATES

TAIRES
Pâtes alimentaires

Ronfle demande.
Nous cotons-

Arrow root, boite de 7 lbs.
Farine Five Roses, qrt.
Farine Five Roses, sace
Farine Household. nrt.
Far. "Regzal". qrt.
Par. patente honzroise, qrt.
Farine à pitis. Océan. qrt.
Far, "R egal", sac

ALII

).00
).00
).00
).00
0.00
3.0on
3.00

0.39
0.42

2 0.44
0.41

i0.44
I0.46

lonne,
pour
pour

Far. d'avoine granulée, sac
Far. d'avoine standard, sac
Farine d'avoine fine, sac
Fat me d'avoine roulée, brl.
Farine d'avoine roulée, sac
Farine de sarrasin, sac
Far. de blé-d'Inde, sac
Banner, Saxon et Quaker

Qats, et Oglrie, caisse
Cream of wheat, ce
Fécule de imals, e qIté, lb.
Fécule de mais, fe qità, lb.
Fécule de pommes de terre,

qrts de i lb., doz.
Vermicelle macaroni et

spaghetti Coadiens btes
de 5 lJs., lb.

En vrac
Paquets de i IL.

Nouillettes aux oeufs:
Paquets de i lb., lb.
Spaghetti, pâtes assorties:

alphabets, chiffres, ani-
maux nouilles, coudes,
importés en vrac, lb.

En paquets de i lb. te
Tapioca pearl, en sac, la g
Tapioca seed, en sac, la d
Sagou d

0.00 2.85
0.00 2.85
0.00 2.85
0.00 5.35
0.00 2.50
0.00 2.75
0.00 2.25

0.00 4.00
0.0W 5.75
0.07Î 0.07t
o.0si 0.05*

0.00 1.35

o.00 0.271
0.00 o*.o51
0.00 0 .07

0.00 0 .071

0.00
0.00
0.05
0.051
0 .041

0.07*
o.08
o.051
o.o6
0.05

FROMAGES CANADIENS
Bonne demande.
Les fromages petits et gros se ven-

dent aux épiciers i6c et i63/c la livre.

VINAIGRE
Nous cotons, prix nets:

Boîlman, cruches Paillées, 4
gaîl. tmp. crutche 0.00 2.20

Domestique triple, crucles
Paillées, 4 gaI. imp. cruche 0.00 1.25

72 rains, le gaîl. 0.00 0.12
88 grains, le gul. 0.00 0.15
i 18 grains (proof), le geil. o.oo o. ig

THE&
Les thés verts de Young Hyson et les

thés du japon à prix moyens sont en
très bonne demande. La demande est
satisfaisante pour les thés d'autres pro-
venances.
EPICES PUIRES, GRAINES ET SEL

2.o Bonne demande courante.
2.0 Nous cotons:

27.00 Alîspice, moulu IL
A nis
Canary Seed

La lb. Cannelle, moulue
0.15 Cannelle en mattes
3.10 Clous de girofle moulus
o.15q Chicoré~e canadienne
o.îs* Clous de girofle entiers
o.16 Colza

M!EN- Crème de tartre
Gingembre moulu
(Ginzembre en racine
Graine de lin non moul.
Graine de lin moulue
('raine de chanvre

0.15 Macis moulu
6.25 Mixed spices moulues d
3.25 Muscade moulue î
6.25 Muscade 4
6.70 Piments <clous ronds) i
6.40 Poivre blanc rond d
ç.gq Poivre blanc moulu
3.2 Poivre noir rand

0.00 o.18
0.oR ope0
o.o81 o.o9
0.00 0.25
0.18 0.22
0.00 0.30
0.12 0.13
0.25 0.27
o.o6 o.o8
0.00 0.30
0.00 0.25

0.17 0.20
0.031 0.04
o.o6 0.07
0.05* 0.07
0.00 0.75
0.00 0.25
0.00n o. ç
0.20 0.35
0.071 0.10
0.25 0. 27
0.00C 0.28
0.15 0.17

Poivre noir moulu
Poivre de Cayenne pur
Whole pickle spice
Sel fin en sac
Sel fin en i de sac
Sel fin, quart, 3 Ibm.
Sel fin, quart, 5 Ibo.
Sel fln, quart, 7' lbs.
Sel fin. en quart de 280 ..

Ordinary fine
Fine
Dairy
Cheese
Gros sel, sac

ORGE

0.00 0.20
0.00 0.25
o.16 0.20

1.35
0.00 0.45
0.00 3.15
0.00 3.15
0.00 ý. os

0.00
0.00
0.00
0.00
e. 65

Légumes secs.
Nous cotons:

Orge mondé (pot), sac 0.00
Orge mondé (pot), baril 0.00
Fèves de Lima de Cal., lb. 0.07
Orge mondé (pearl), sac 0.00
Fèves blanches, Can., lb. 0.03
Fèves jaunes mincit 2.00
Lentilles rouges, par sac, lb. 0.oS
Lentilles vertes, par sac, lb. o.o6
Pois Verts, No i lb. 0 .041
Pois cassés, le sac 0.031
Blé-d'Inde à soupe, cassé,

le sac 0.00

RIZ
La demande est bonne.
Nous cotons:
Riz importés:

Riz Patna, sacs de 112 Ibm.,
suivant qualité lb. o.oSl

Riz Carolina o.o8
Riz moulu 0.00
Riz soufflé (puffed> cse de

36 paquets de 2 pintes 0.00
Riz décortiqués au Canada:
Les prix ci-dessous s'entendent

Montréal.
Qualité B, sac 250 lbs. o0
Qualité C, sac loci lbs. 0.00
Sparkle 0.00
India Bright (sac de ioo lbs) o.00
Lustre 0.00
Polished Patna 0.00
Pearl Patna 0.00
Imperial Glacé Patna 00
Crystal J apan 0.00
Snow Japan 0.00
Ice Drips Japan 0.00

FRUITS SECS
Assez bonne demande.
Nous cotons:
D)attes et figues:

Dattes en vrac 1 Il
Dattes en pqts de .i Il
Figues sèches en boites,

3 couronnes I
7 couronnes I
ç couronnes I
6 couronnes l
0 couronnes I
iii onces lit
in nnces b
Raisins de Corinthe.

Corinthe Filiatras, en vr:
Corinthe Filiatras en car-

tons i lb.
Raisins de Malaga.

Rideau bi
Balmoral bt
Orléans bt
Royal Excelsior bi

1.8o
2.05
2.15
1.45
o .80

3.00
6.75
0o.071
4.15
Oi031
2.10
0.o6
0.07
0.041,
0.031

2.40

o .o6
0.09
o.06

4.25

f.o.b.,

3.35
3.25
5.10
3.50
3.6o
4.40
4.6o
4.90
5.10
5.30
5 .45

3.0.00 0.05 1
i. o.o 0.07 1

.nogolot0
b. 0.131 0.14
b. 0. 1 1- 0.12
b. 0.13 0. 13f
b. o. 14* 0.15!
e 0. 11, 0.12*
:e 0,071 .61o8 1

Lb.
ac o. o6i 0.07 i

0.071 0.o8f
Lbi

e 0.00 2.50
e 0.00 3.00:
:e 0.00 4-00i
e 0.00 5.50
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.R&bipL$usltana. Lb.
,rEn vrl'r 0.00 0.11

Cartons, i IL manquent
Raisins de Valence. Lb.

Valence fine off Stalk, btes
Ide 28 lbo. 0.00 0.00

.ýValence Selccted, btes de
A -Ibo.. 0.00 0.00

Valence Layera, 4 cour,
btes de 28 Ibo. 0.00 0.091CRaisins de Californie.Lb

Epépinés, paq. i IL, fancy 0.00 0.091
Epépinés, paq. i lb., choix 0.00 0.09

Noix et Amandes. Lb.
Amandes Tarragone o.Isi 0.171
Amandes Valence écalées 0.38 0.40
Avelines 0.13 0.14
Noix de Grenoble Mayette 0.15 o. î6
Noix Marbot 0.15 o.16
Noix de Bordeaux écalées 0.31 0.33
Noix du Brésil 0.20 0.21
Noix dc coco râpées, à la lb. 0.201 0.22J
Noix Pécan polies o.18 0.19
Noix Pécan cassées 0.00 0.00
Peanuts non rôties, Sun o.00 0.091
Peanuts non rôties, Bon Ton 0.00 0.11
1Peanuts non rôties, Coon 0.00 0.071
Peanuts rôties, Coon 0.09 0.091
Peanuts rôties, G. 0.091 0.1o1
Peanuts non rôties, G. o.oo o.o8
l'canuts rôties, Sun o.0 0o .1 il
l>eanuts rôt;es, Bon Ton 0.121 0.131
Pruneaux 30/40 0.00 0.11
Pruneaux 40/50 0.00 .0.09J
Pruneaux So/6o 0.00 o.081
Pruneaux 60/70 0.00 0.071
Pruneaux 70/80 0.00 o.o7
Pruneaux 8o/go 0.00 0:o61
Pruneaux 90/100 0.00 o .o6

Fruits évaporés. Lb.
Abricots, boite 25 lb.. 0.00 0 .141
Nectarines 0.00 0.11
Péches, boite 25 Ibe. 0.00 c.ogi
Poires, boite 25 lbs. 0.00 0.121
Pommes tranchées, évapo-

rées. btes de 50o lbs. o.oe o.o6i
Pelures de fruits. Lb.

Citron 0.î01 o.11
Citronelle o.16i 0.17
Orange 0.111 0.12

CONSERVES ALIMENTAIRES
Conserves de Légumes

Très bonne demande.
Nous cotons:

No i No 2
Asperges (Pointes). 2 lb.. 2.05ý 3.00
Asperges entières can., 2 lbs. 0.00 2.25
A.sperges Californie, 2j ibs. 0.00 3.35
Epinards 2 lbs. 0.00 i.6o
Betteraves tranchées, 3 lhs. 0.00 1.30
Blé d'Inde 2 Ibs. 0.95 0.971
Blé d'Inde en épis, gai. 0.00 4.771
:atsup, bte 2 lbs. doz. .0.00 0.85
Catsup au gai. doz. 0.00 5.o0
Champignons hôtel, boite 0.131 0.141
.hampagnons. ïer choix 0.20 0.21
Zhampignons, choix, btes o.î7 0.18
,,houx dle Bruxelles imp. 0.17 o.18
,houx-fleurs 2 lbo. 0.00 i.6ç
Zitrouilles 3 Ibs. 0.00 0.921
~'itrouilles gai. 2.521 2.55
ininarcin wal. 0.00 ç..I0
*.pinards 2 lbs. 0.00 1.25
i.pinards 3 lbs. 0.00 1-75
7'ninar<I' imp. hte 0.T2 0.13
?êves Golden Wax, 2 lbs. 0.824 0,85
rêves Vertes 2 lbs. 0.824 0.85
Zeves de Lima 2 lb.. 0.00 1.15
?lageolets importés bte 0.131 0.15
-Taricots verts imp. bte 0.13 0.17
Jacédoine de légumes, bte o.îo o.xi6
Jarinades en seau, 5 gai. 0.00 2.25'
>etit$ pois imp. moyens bte o.rz o. zi
letits pois imp. mi-fins bte 10.11 -o-.Ya
letits pois imp., fins, bte o.id -o.îzy

Petits Pois imp. ext. fins, bte 0.-17 o .18
Petits pois amp., surfins, bte (manquent)
Pois Can. English Garden 0.80 o.82J
Pois Cani. EaiW' junç o.-21 0.85
14ii Cali, lxt. Fane' ýif ted *d.oÔb' i. à7
Succotash 2 lbo. 0.00 1 .15
Tomates P. S. 1., 3 lbo. 0.00 1.60
Toùwaes -P::. 1.:, 3 li. nown

livrées 0.00 0.00
Tomates, 3 Ibm., doz. 1.35 1.4.
Tomates, gail. . 4.00 4.021
Truffes, J boite 5.00 5.40

'ii lb. 0.00
Ananas iMporieS 21 lbs. 0.00
Ananas entiers (Cani.) S' Ilb. 0.00
Ananas tranchés (Cani.) 21Il. 0.00
Ananas râpés (,e*np. Can.)

2 l;s. 0. 00
Bluets 'Standard doz. 0.00
Cerises rouges §anis hioyau,

.. 2 lbs. i.90
Fraises, sirop épais, j lbs. i .90
Framboises, sirop épais,

.2lbs. 1.90
Gadelles rouges, sirop épais,

2 lbs. 0.00
Gadeile'. noires, sirop épais,

2 lbs. 0.00
Groseilles, sirop épais,

.2 lbs. 6. Ob
Marinades can.* i gai. gai * o.ôo
Olives, i gai, gaI. 1.271
Pèches jaunes 2 Ib. 0.00
Péches' 3 lbs.~ 0.00
Poires (Bartlett) 2 lb.. 1.75
Poires 3 Ibm. 2.35
Pommes 3 Ibs. 0.00
MCres; sirop épais 2 lbs. o.oo
Pommes -StanoapJ , ga. -2.52
Prunes Damson, sirop épais,

2 Ibm. î.io
Prunes- Lonibard, sirop épais,

2 Ibm. 0.00
Prunes de Caflfenie, 21 lb. o.oo
Pi unes Greengage, siropépais 2 i. 0.00
Rhubarbe Preserved, 2 Ibm. 0.00
Cerises blanchçs %Ioz. 0.00
Cerises noires doz. o.oe
Framboises doz. 0.00
Mûreq doï. o.00

Gaelirouges. doi. 0.00

Conserves de poissons

Très* bonne demande.
Nous cotons:

Anchois à l'huile (suivant
format) do. 1.60 4.50

Caviar iI lb. doz. 5. 15 5.25
Caviar".ý 1 IL doz. 10.00 10.25
Crabes i IL doz. 3.75 3.00
Crevettes en siaumure, i lb. o.oo r.6o
Crevettes sanssaumure, i lb. 0.00 i.go
Finnan. Haddiýis doz. 1.35 1.40
Harengs. frais, importés.

doz. i.15 r. 20
Harengs marinés, imp. -. 1.45. 1.65
Harengs aux Tom., imp. " 1.45 1.40
Harengs kippered, imp: 1.50 1.70
Harengs canadiens kippered 0.95 1.00
H-arenizs canadiens, sauce

tomates * n.95 1.00
Homards, bte h., i lb. " 6.25 6.40
Houmrds, bte plate, I lb. "' 3.50 3.6o
I-omar<.s,..bte late, i Ilb." 6.4o 6.6o
Htdty»es.E solaid *meaty,. 5 oz.

. : i, « doz. 0.00 1.40
Huîtres (solid meat), 10 oz., -

~,'o.0.00 2.00
Huîtres-ý î1w:. 0.00 1.50
HIWîree. - 2 lb. o.oo 2.45
Maqueeau. tizl i tpa~m

'0.00 T.4MorueN..2 (manque)
Moarue grosse -en quarib..<~nqe

Royans aux truffes et aux
achards bte

Sardines
Sardines
Sardines
Sardines
Sardines
Sardines
Sardines
Saumon
Saumon

a. 25
2.40
2.45
1.90

1.45
1.25

1.92J
1 .92J

1.924

1.90

1.90

1.75
o.80
1 .70
1.50
2.25
1.771
2.371
1.10
1.90
2.55

1.15

1.oaî
2.74

1.30
1.50
2.25
2.40
2.40
2.40
2.40

can. i bte, cse
françaises, à btes
françaises, i btes
Norvège, i bte
Norvège, I bte
Royan à l'huile, j
sans arêtes

Labrador 100 Ibo.
Cohoca, Fraser
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Saumon rouge:
Horse Shoe et Clover Lesf,

boite basse, 4 lb. doz. 1.50 1.521
Horse Shoe et Clover Leaf,

boite basse, 1 lb. doz. 2.65 2.671
Saumon rouge Sockeye

(River.' Inlet), bte hau-
te, i lb. doz. (manque)

Saumon rouge du printemps,
bte haute, i lb. doz. 0.00 2.35

Saumon Humpback, i lb.
doz. 0.00 to.95

Truite des mers îoo, lbs. 0.00 7.00
HARENGS DU LABRADOR

Quarts 5.25
Iquarts 3.00

FROMAGES IMPORTES

Bonne demande.
On cote le fromage de Gruyère:
Fromage entier de 261 Ibo. ou de Bo

lbs., 28 c à 30c la livre.
En quantité moindre, 28c la livre.
Le fromage de Roquefort se vend de

32c à 33c la lb. et le Limbourg, 24c la
livre.

On cote encore:
Gorgonzola lb. o.a5
Edam 0 0.24

PRODUITS CHIMIQUES ET

DROGUES

Nous cotons:
Acide borique, bris de 336 Ibo., lb. o. ic
Alun, barils de 336 Ibo. 0.oîl
Alun, barils de 112 lbs. 0.02
Arcanson, lb. 0.031 0.041
Blanc de céruse, bris de 336 lb.. 0.55
Bois de campêche, pqt de i lb. 0.031

îoo Ibo. ,-0.65
Borax en cristaux, bris de 336

Ibm, lb. 0.05 o.o6
Boules à mite. 0 0a.0o 0.00
Camomille 000.00 0,40
Campêche (Extrait de):

boîtes de 12 lbs. " 0.00 0.11
btes 24 lbs., pqt i Ilb. " 0.1 0.12

Camphre, la livre 0.00 0.75
Carbonate d'ammoniaque,

brio 112 lbs., 4 Ibm. 0.15 0.20
Cire blanche IL 0.40 0.45
Couperose, brIs 370 lbs. ' 0.01 0.02
Crème de tartre lb. o.24
Gélatine rouge en feuilles fi o.6o
Gélatine blanche en feuilles « 0.35
Gélatine Knox en feuil., doz. 1.25 1.30
Gomme arabique IL. . o. 16
Houblon pressé, lb. (manque)
Lessive commune do:. -0.35
Lessive commune grosse 3.75
Paraffine pour cierges, lb. 0.10 0.12
Plâtre à terre. sac 100 Ibm., sac 0.70
Poudre insecticide lb. 0.00 0.50
'Résine blanche " 0.031 0.05
Résine G., suiv quant. " 0.021 0.031
Salpêtre en cristaux, brlus

112 lb. lb. 0.05 0.06
Set à Médecine 0.01 0.02
Seld~'Epsom sac 224 IL," o.01l 0.03
S6di à pâte, 112 Ibo. 0.00 2.00

Soda à laver:

0.17 0>.18
3.50 4.00
0.161 0.31
0.12 0.30
7.50 11.00

17-00 1S.o0
0.40 0.42
0.23 0.24
0.00 8.50
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Sacs 224 Iba., ion Ibo. 0.75 0.80
Soude caustique eni mor. lb. o.oo o.où.
Soufre eni bitonsi, bris 336

Ibo. lb. o.oxl 0.03
Soufre moulu sacs 112 lb. 1 .65 1.70
Tourteaux de lin mtoulu, sac 1.6o i. 70
Vitriol. bris 0.06J 0.07

BOUGIELS. CIERGES ET HUILES
DE SANCTUAIRE

Nous cotons:
B. Psaraffine eni vrac. boite de 40 lbs..

12 à la lb. l.0.00 0.0
B. Paraffine, 6 à la lb. o.o8 0.09
B. Paraffine, 12 à la lb. o.o81 0.091
B. Stéarique, 14 oz. 6 et 12 0.00 o. i2-
B. Stéarique, 16 oz. 6 etg 0.14 0.15
Cierges approuvés, lb. 0.00 0.371
Huile de B jours, gallon 1.20 1.30

PLATS EN BOIS

Nous cotons.
Carrés de i lb., crate
Carréa de i lb., crate 500
Carré, de 2 Ibo., crate 500
Carrés de 3 lbs., crate
Carrés de à Ibo., crate

0.00
0.00
0.00
0.00
0.00

CUVETTES EN BOIS

Nous cotons:
Cuvette No a, la doz.
Cuvette No i, la doz.
Cuvette No 2, la doL.
Cuvette NO 3, la doz.

BALAIS

Nous cotons:
A longs manches 0.00

Avec manche, ordinaires I
2 cordes
3 cordes
4 cordes
5 cordes

Le papier man1ille, 13 I 17, est
20C.

EPINGLES A LINGE

Epungles ordinaires:
Boites de 5 grosses, la bte

Epungles à ressort:
9oites de 2 grosses, la bte

PAPIER D'EMBALLAGE

Papier Manille eni rouleaux
-Papier brun en rouleaux

0.45
0.90
1 021
0:571
0 .721

10.50
9.00
7 -50
6.50

2.75
ados.
2.25

2.50
2.75
3.50

GRAISSE .A ROUES
On cote: 10

Graisse Impérial, en lots de
grosse doz. 0.571

Caisse de 4 dozt. 0' o.0
Graisse au mica.

Boites de i lb. (par 3 doz.)
doz. o .90 '0.95

Boites de 3 lbs. (par doz.) doz. 2.25
. . .4 , .. ..

'HUILE D'OLIVE

Nous cotons.
huile Loublon:

Pintes
Chopines
i chopines

L'huile d'olive
cotée:
Qrts
Pts
à pts

0.00 2.25
0.00 1.20
0.oo o.6o

larton et Guestier est

7.75 8.00
4.371 4.50
2.45 2.50

HUILE DE CASTOR

Nous cotons:
Bouteilles de i oz.
Bouteilles de 2 oz.
Bouteilles de 3 oz.
Bouteilles de 4 Oz.

Grosse.
3.60
5.00
6.00
7

HUILE DE FOIE DE ,M
Nous cotons: $1.75 ài $2.oo.
Bouteilles carrées de 16 on

la douzaine; chopines, $1.46 la
à chopines, $1.75 la douzaine.

HUILE 'DE COTO!
Nous cotons:

Au baril

HUILE DE RICIN PHAR
TIQUE

Nous cotons au quart, par
le gallon, $1.25, en estagnon,
gc à oc.

VASELINE
cote Nous cotons:

"Bleu Seal"
Blanche No i
Blanche NO 2

0.5 jaune No i0.5 jaune No 2

0 .031
0.03

MECHES, BRULEURS ET VERRES
DB LAMPES

Nous cotons:
Mèches No 2 lb.
Mèches No 2
Mèches No o
Brileurs No 2 doz.
Brûleurs No i
Brûleurs No o
Brâleurs, dessus verre (A)
Erileurs, 'dessus verre (B>
Cheminées (climax) No 2
Cheminées (climax) No i
Cheminées (climax) No o

Chemiées Bonana) N 2 «

Cheminées (Bonanza) No i"

0.22
0.15
0.12
0.85

o. 65
i. 65
1.00
o.6o
0.45
0.45
0.95
0.75

SAVON DE CASTILLE

Le savon de Marseille en morceaux se
vend $4.25 la caisse et de gc à ioc la livre,
pois net, blanc ou marbré.

19ALAIS
D'enfant, 2 cordes
D'enfant, i cor le
Manches de fau-bert (Riop)(

HUILE , EDàPETRO

Nous cotons:
Pratt's Astral Qil
Standard. Acme le

GRAILNS. ET .i4RXN
Marché de Chicago

En raison des chiffres rela
provisionnement visible des
indiquent un total de près de
de boisseaux au lieu de 30,00<
un an, le marché du blé a ié
jours derniers. Le recul étai
%c. ,Le niais gagnait de.$4c à
voine perdait de %8c à 14c.

Marché de Montr&a
Grains

Les affaires ont été assez
le blé de printemps, du M-an
dant ces derniers jours'. -mais
de la faiblesse de ce cô'té-ci
la demande des acheteurs étr

Dos.
0.35
'0.45
0.55

très limitée; en réalité, i ly avait peu
d'offres fermes au marché et par suite
l'activité était modérée. Les affaires
étaient peu actives au compartiment de
l'exportation des grains gwÀssiers; le ton
du marché est plus faible pour l'avoine,
les prix ont fléchii de ',c par boisseau.
Le No 2 de l'Ouest canadien s'est vendu
de 41C à 41,"c; l'extra No i pour four-
rage de Ijo,,"c a .tic; le No 3 pour four-
rage à 39,12 c par boisseau, ex-miagasin.

Nous cotons:
Avoine C. %%. No .2 0.41
Avoine C. W. N o i E:xt. Fced 0.401
Avoine L. V. No 3 0.-10
Avoine Q~ue. et Ont. NO 2 0.371 0.38
Avoine Uué. et Ouit. NO 3 0.364 0.37
Avoîine %Jue. et Onit. NO 4 mnique
Sarrasin (48 lbs.) o.oo 0.5
Blé-d'Inde séché au four manque
Blé-d'Inde jaune No 3 0.83 0.84

(bie- Intit nouveau.)
Orge moulée 0.52 0.54

Marché de Montréal

Farines

.23 0 03 En raison (le la continuation de la fai-

ORUE blesse du marche (le WVinnipeg en ce qui
concerne le blé, la demande des ache-
teurs étrangers pour les diverses quali-

ces, $3.75 'tés de blé de printemps a été lente et les
douzaine; affaires ont été fort calmes. P)as de chan.

gemient notable au marché local; les
premières patentes se vendent à $5.6o,

4 les secondes à $510o le baril, en sacs.
l'as de changement pour la farine de

1.01.25 blé d'hiver, pour laquelle la demande est
assez bonne; les straighit rollers se ven-

MACEU- dent de $4.65 à $4.85 le baril, en baril et
MACEU de $2.15 a $2.25 le sac; les lots en wagor

se vendent à raison de $2.o5 à $2.io It
livre, gis. sac.
par livre, Issues de blé et avoine roulée.

Le ton est très ferme. Le son se veni
à $22, les shorts à $24, les miiddlings î
$27 la tonne, sacs compris. Les moulée:

osse 10.00 pur grain se vendent de $30 a $32 et Mé
19.»~ langees de $28 à $29 la tonne.
6.72 l'as de changement pour l'avoine rou

14.40 lée, la demande locale est encore calme
de $2.10 à $2.25 le sac, niais les affaire
d'exportation sont assez actives. La de

0.00 1.10 mande pour la farine de miais est asse
0.00 0.85 bonne; les prix sont fermes à $4.60 1
doz. 1.20 baril, en baril, et à $2.15 le sac.

Nous cotons:
LE Patentes du: printemps:

Royal Household 2 sacs .
Five Roses 2 sacs 5.6,

go .2 Glenora 2 sacs 5. 1
gai. 0.171 Harvest Queen 2 sacs- 5.1

ES Fortes a Boulanger:
ESBalcers Special 2 sacs 4.9

Manitoba S. B. 2 sacs 4.9
tisàîa: Keetob 2 sacs4.

grin,0qui0 Patentes d'Hiver:
,000,il0y0 Straight rollers 2 sacs 5.c

fa00ile ye a lurona (ài pâtisserie> 2 Sacs S.E

t de ac à A do 2 sacs 5.2
>Xe et l'a- Farine de blé-d'Inde blanc pour

boulagers 2 scs .4i4
Farine de blé-d'Inde pour engrais

àctives sur
iioba, pen-

eti rais.on
de l'ôcéan,
'angers est

2 sacs
Farine d'avoine:

Avoine roulée, sac de 90 lbs.
Avoine roulée. baril

*Issues de blé-
Son Man., au char, tonne
Gru Man., au char, tonne
Middlings d'Ontario, au, char,
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tonne 27.00 28.00
Moulée pure, au char 32.00 34.00
Moulée mélangeée. au char io.oo .1too

FOIN PRESSE ET FOURRAGE

Marché de Montréal

Ton soutenu. Le foin No i se vend
$14 à $14.50; extra No 2, de $13 à $13-50;
No 2, $12 à $12.50 la tonne, en lots de
wogafl, ex-voie.

Nous cotons:
Foin No i, pour livraison

immédiate $13-00 $13.50
Très bon. No 2 12.00 12.50
NO 2 10.00 10.50
la tonne, en lots de wagon ex-voie.

Marché facile sur place.

Marché anglais

BEURRE

NIM. Mfilis & Sparrow nous envoient
(le LoIndres les prix suivants, à la date
(lu 12 septembre 1913:

D)anois.
icr Choix 130/o 131/0

Sibérien:-
1cr Choix 1oo/o 104/o
Bion à choix o6/o 98/o
Confiserie 86/o 90/o

F'rançais:
1er Choix 112/O 118/0
Bon à choix 104/0 108/0
Confiserie 92/0 98/o

Irlandais:-
Crèmerie, salé 114/0 118/0
Crèmerie, sans sel i î6/o i2o/
Manufacture 92/O 102/O

Victorien:-
Pas d'arrivages.

Nouvelle Galles (lu Sud:-
1er Choix, salé Liquidé
Choix, salé 104/0 108/0
Bon, salé 98/0 10210
1er Choix, sans sel Liquidé
Choix, sans sel 104/o 108/c

Queensland:-
1ier Choix, salé Liquid<
Choix, salé 104/0 1o8/
Bon, salé 100/o 102/4
ier Choix, sans sel LiquidE
Choix, sans sel 102/o to6/
Nouvelle-Zélande Liquid

Beurre, choix
Beurre, choix, en bloc d'une livre
Oeufs strictement frais
Oeufs frais en boites de carton

d'une douzaine
Oeufs No i
Oeufs choisis

29C
29!1aC
35c

36c
27c
30C

LA SOCIETE COOPERÂTIVE AGRI-

COLE DES FROMAGERS DE

QUEBEC.

Rapport de la vente de fromage du 21
août 1913, au Board of Trade, par Aug.
Trudel, gérant.
Quant. Quai. Acheteurs. Prix.

Blanc.
362 Boites No i Lovel & Christ-

mas, Ltd. 12-1I/16c
1002 Boites No 2 Loveli & Christ-

mas, Ltd. 12%C
653 Boites NO 3 Jones, Grant &

Lunham, Ltd. 1252 c'C0lor6.
149 Boites No i Loveli & Christ-

mas, Ltd. 12-13/16c
417 Boites No 2 Hodqson Bros.

& owson 12-13/16c
121 Boîtes NO 3 Geo. Hodge &

Son, Ltd. 12-I1/16c

Rapport de la vente de beurre du 22
août 1913, au Board of Trade, par Aug.

é
0
é
0

HALLE AU BEURRE ET FROMAGE

DE TEMISCOUATA.

Vente tenue à Trois-Pistoles, le mar-
'di 4 août 1913: - 800 boites de beurre
'vendues à A. A. Ayer & Co., à raison de
123'4 cents la livre.

FROMAGE

Marché anglais

MM. Milîs & Sparrow nous envoient.de Londres les prix suivants, à la date
~du 12 septembre 1913:

Canadien:-
:xer Choix, blanc 66/o 67/o
*1er Choix, coloré 66/o 67/0

:Nouvelle-Zélande:-
'Blanc et coloré Liquidé

Prix vendants aux épiciers

.Fromage fort, blanc, à la meule 17c
%au. morceau 18c

,Fromage de Gruyère 27c à 28e
:Fromage Oka 23C

I ruoiei, gérant.
uant. Quai. Acheteurs.

32 Boites No i Lovel & Christ-
mas, Ltd.

112 Boites NO 2 A. W. Grant
121 Boites Pasteurisé The Whyte

Packing Co., Ltd.

Prix.

23 2c
234 c

25%C

0O3UFS
Les oeufs sont plus rares à la campa-

gne. les prix restent stationnaires.
Marché de Montré«

No i 27cNO 2 22C
Oeufs choisis 30c
Strictement frais, en bottes en car-

tons d'une douzaine, la doz. 36c
Par caisse de 30 doz. 35c

Marché de Montréuil

URIE

Crèmerie, îer choix
2ème qualité
Beurre de laiterie

29C à
27c à
24C à

1EUVX VERTES

Très bonne demande.
Boeuf inspecté No i
Boeuf inspecté No 2
Boeuf inspecté No 3
Veau
Agneau, chaque

275V e
25C

13.50
12.50
11t .50
17.15
0.50

FRUITS VERTS ET LEGUMES

Oignons, la cse
Oignons, le sac
Pèches, la cse
Prunes, la cse
Poires, la ce
Prunes, le panier
Pèches, le panier

2.75
2.75
1 .25
2.25
5.00
0.35
0.40

Raisin, le panier
Poires, le panier
Bananes
Tomates, la boite
Patates, le sac
Navets, le sac
Pommes, le baril
Oranges, la cse
Citrons, la cse

0.22
0.50
2.00
o .6o
o.80
1.00
6.00
3.00
2.50

INVENTIONS UTILES.

Nos lecteurs trouveront plus bas une
liste <le brevets obtenus cette semaine
par l'entremise de MM. Marion & Ma-
rion, solliciteurs de brevets, Montréal,
Canada, et WVashington, E.-U.

Tout renseignement à ce sujet sera
fourni gratis cil s'adressant au bureau
<'affaires plus haut mentionné.

CANADA.
No 150,457 - John Campbell. Wilm-

ledon Park. Ang. Fabrication de nia-
tière de silicate incombustible.

No 150-483 - Nicolas lierzmiark, Pa-
ris, France. Câb)les pour la transmission
de mouvements mécaniques.

No 150,511 - François R. L. Masson,
Paris, France. Panneaux décoratifs ou
d'annonces, avec lignes mouvantes.

No 150o,52.t - \Villard J. Price, Mont-
réal, Qué. Décrottoir pour chars.

No 150,527 - John J. Rawlings, South
Kensington. Ang. Emboiturr pour vis
et autres ajustements.

No 150,532 - Stewart A. Scott. Dune-
din, Nouvelle-Zélande. Robinet flotteur.

ETATS-U NIS.
No 1,073,326 - Auguste Brunette,

Montréal. Qué. Brûleur pour pétrole et
autres hydrocarbones.

"~Le Guide de l'inventeur", un livre
traitant de brevets, sera envoyé gratis à
toute adresse sur demande.

LA LOI LACOMBE.

Employés. Employeurs.
J. Edmond Tétreault

Le gouvernement Provincial
Avila Lecompte,' fils Cité de Montréal
E. E. Coderre C. P. R. Co.
Henrv Hubbard The Gazette
A. R. Blrunet Cité de Montréal
Alexis Deschamps WV. Lajeunesse
Nap. Deladurantaye John Quinlan
John Harold G. T. R.
-j. Adélard David Prudential Ass. Co.
WVilfrid Desmarais Côté & Provost
Simîéon Boyer Cité de Montréal
J. A. Labadie M. Phaneuf
Jos. Robillard H. Brunelle
Frank James Clark Verdun Hospital
Albert Dubois Ville de Maisonneuve
Raoul Bonneau Canadian Bronze
A. D. D. Dionne N. Collin & Cie
Amnable Leclerc Henry Birks
F. Tompkins F. Robertson
Aurèle Legault Cité de Montréal
A*. T. Robillard Goodwins, Ltd
Armand Mainville Cité de Montréal
J. B. Lavigne Corp. de Ville Terrebonne

Surveiller sa publicité, C'est surveiller
ses affaires. Organiser sa publicité, c'est
organiser Sa vente.

Vol. X IV 1 - No X
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Cowan & Britton .......... 46 Jonas &Co.,HlenriCou-erture 2Assurance Mont-Royal .. 33
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dauque d'Hochelaga - 36
Banque Nationale ......... 36
Banque Maison........... 36
Rauque Provinciale........ 36
Bélanger & Bélanger . .34
Bell Téléphone COc........ 35
Berry Bras ............... 42

Borden Milk Ca..Couvert
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f',la Lifr Assurance Co.. 33

'anada Starch Co. Ltd Couvert
,la, Wir,- & Iran Goods 40
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nIùinil Parific' Ry ....... 14

fi. -All 'n ........... 7
lb flwght ....... 1

ý1Aqsiirance Mutuelle
11, Cnmmerce........... 33

lare Br-$.............. 42
ark,W'n.. .. ...... 17

nnpBron ... 18
nntinental Bag& Paper Co. 4
ottam Bart .... ......... 34
oililard Auguste......... 34

Lacaille, Gendreau & Cie..
La Prévoyancb ..... .....
I.a Sitnvegarde ..........
Lelièvre A. J ..........
Leslie & Ca., A. C ...
Liverpool & London & Globe
Luikin Rule Co .........

Marion & Marion. .. ...
Martin-Senour..........
Mathieu (Cie J. L)
blaithews-Laing Ca ...
Maitweli &Sons (David) .
McrArthur, A...... ......
Metiopolitan Life Inn. Co..
McGill Cutlery Co .......
McLaren & Co.(I).K.) ..
Montbriand, L. R ........
Mloutreal-Canada Ass. Ca. .
Montreal Dairy Ca...
Mooney Biqcuit Mlfg. Co.
Mlorrow b:crew, L.td,, The

John
Mott, John P.. & Co ....
National Cash Register Co.
Nova Scotiat Steel Ca
Nugget Polish Ca. Ltd ....

O'SheaJ1. P.............

Pink Tho.. Ltd............ 47
Prêt Immobilier Limitée... i17

Prévoyants du C&nada,( Lus 32
Prevoit & Bddsrd ......... 34
Quebec SttàmihlP......... 36
Record Fou ndry .......... 48
Rolland & Pls, 1. 3 ...... 34

Sapho Mfg Coc..... ....
Sherwin William, ......... 39
Smith E D ............ i
Smith Sales Co. H. B ...... 50
SuâlpCO ... .............. 7
Société des Eaux Purgati-

ves Riga................ 35
St. Lawrence SIgar C a.. . 12
St- Vincent Arrowroot ... 1
Sun Lifs cf Canada .... 3

Taylor Forbes Co. Ltd... 4s
Thés du japon .......... 7
Tippet & Co., A. P .......

Union Mutuel ...... ...... 3
United Shoe Machinery Co.
Ltd .............. .....

Upton & Ce. qTke T.) .... i

Western AMs CO .......... 3:
Wllks & ftruett ........ i

:omme pour toutes les bonnes choses
es Ventes de "FORCE" sa répètent.

Excusez - moi, Monsieur,
ma mère veut

un autre paquet de

TOASTE D
WHEAT
FLAKES

«Ils sont si bons" !
Le meilleur froment Canadien, cuit avec du malt d'orge
pendant 120 minutes, et roulé en flocons minces, croustil-
lants, délicieux.

Si vous ne vendez pas "FORCE", vous perdez de bonnes affaires.

THE H-O COMPANY, W HAMILTONQ'

c
'i
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Crothers W. J., Ltd........- -7
Dalton Adding Machine CO. 4
Uesmarteau Alex. .........- 34
Dom. Canners Co., Ltd 3
Dom. Cartridge Ca.....43
Daugall Varniuh Ca ....... 46

Esinhart & Evans ... ...... 32

Fairbank N K ...... ...... 8
Pederal Lite Assurance Ca. 32
Pela &Co................1'7
Fontaine Henri ..... ... 34
Portier Joseph ....... ..... 34

Gagnon, P.-A ..... ....... 34
Garand, Terroux & Cie.... 3
Gendron Mf g. Coa...... ... 40
Gillett Co. Ltd.. [E9. W.] 18
Gillette Safety Razar Co. Couv.
Gonthier & Midgley . 34
Grand Trunk R-tilway 14
G unn Langlois & Cie... 5

H-0 Company ............ 14
Hali Croal [Gro]).......... 49
Hotel New Victoria........ 34
Hutton Jais............... 40

International Stock Pood Ca. 7
International Varnish CO. 48
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19ETROPOLITAN
Lite Assurance Co'y

:-: of New-York :-

(Compagnie à Fonde -Social)
actif.,........ .... .. 397,918341.31

rolices en vigueur.au,àa dé-
cembre 1912 ............ I2318.042.

Bnu 1912. la compa8gbik à é-
mis au Canada des poli-
Ces pour ............. 32,185.993

Elle a déposé entre les
mains du Gouvernement
canadien et de fidel-com-
mis canadiens.,flcive-
ment pour les Canadiens,
environ ............... $iS8.00.w

Ilyaplus de W.MN Canadiens assurés
dans la A*JIROPOLIIAN.

WE STERN
ASSVRANCE Go).

INCORtpoRIE EN ibU
,&CTW. au-delI de -- $3,2114.179-93

BUreupd'acipai: TORON? O, Ont.
Hon. 920. A. COI, Préident.

W. R. BRoca. Vice.Préaident.

W. B. MnigLn, .Gérant.GénéEti.
C. C. PosTra, secrétaire.

t4moeurmale de alemîréal 1
91, RUE ST-PIERRE.

RouT. BicKERDiKE. Géran

WII FFEDERAL LIFE
aksAIRANCE Co.

CIIFfOFUE D'AFFAIRES 1912

'iCTIM ýV1GME<TÉ DE 3«n,Ws.30
s9*1%lff . RÉALISÉ $107.0090

8ssURANCE EN VIGtIUE $25.5M.27 00

C. L. SWEENEY. Gérant Provmncia
Montréal, Québec.

Téléphone : Main 553

ESINIIART & EVANS
Couriers d'As.çurance
Feu, Vie, Accident, Cambriolage,

Bris de glaces, Automobiles,
Responsabilité des Fonctionnaires

Agents principaux pour:,

The Scom~union &NainalV IL C.
d'Edinbourg.

cerinau AmericanIsrao
de New-York.

Bureau: E31IFICE MAI of the WOODS

MOTRAL

Assurances
L'ASSURANCE PAR GROUPES.

Comme l'assurance par'groupes cher-
chait à se rendre populaire, l'Américan
Lif e Convention a condamné l'autre jour
cette idée. La convention s'est aussi dé-
clarée contre l'assurance de gros grou-
pes d'employés sans examen médical.
Une revue d'assurances de New-York dé-
clare que cette Convention est une "as-
sociation composée des petites compa-
gnies d'assurances, les plus récentes de
l'Ouest et de l'Est.

D'après un officier de la "Equitable
Life Insurance Society," la demande de
prohibition légale de ce plan doit être
due soit à l'ignorance des principes fon-
danmentaux de l'assurance par groupes,
soit déterminée par un désir qu'ont cer-
tain s compétiteurs d'empêcher l'exten-
groupe considérable d'employés active-
ment engagés dans une bonne industrie
est b)ien plus bas que le taux de morta-
lite parmi le grand nombre des individus
choisis par les médecins dans les compa-
gnies d'assurance-vie et par conséquent
le coùt est moindre et le risque pour la
compagnie d'assurance est moir1dre aus-
si. Dans le plan par groupe, une police
est émise au patron couvrant tous ses
employés pendant leur période d'emploi
seulement - d'après la méthode de re-
nouvellement annuel - ce qui permet de
réaliser de fortes économies sur le coût.

Les patrons n'emploient que des hom-
mes d'une bonne constitution. Les em-
ployés doivent se maintenir en bonnes
conditions pour garder leurs postes, tan-
dis qu'on sait bien que la valeur des exa-
mens médicaux n'existe plus au bout de
quelques années. Il est par suite évident
que le taux de mortalité est plus bas et
que les risques sont moins grands dans
ce groupe que ce n'est le cas pour le
grand nombre de gens choisis par les
médecins, et qui sont assurés pour toute
la durée de leurs vies.

Il n'est pas besoin d'argumenter ni de
posséder des connaissances scientifiques
pour comprendre ce fait fondamental.
C'est simplement une question de bon
sens, confirmée par l'expérience.. Les
familles des employés reçoivent cette
protection d'assurance la plupart du
temps sans qu'il leur en coûte rien, car
le patron paie d'habitude les primes.
Prohiber cela serait commettre une
grande erreur.

N'importe quelle assurance est dange-
reuse, si on ne la choisit pas prudem-
ment. Aucun officier intelligent de
compagnie d'assurances n'accepterait
d' assurer un groupe indésirable, pas plus
qu'il n'assurerait un individu non désira-
ble. Ce plan n'est pas destiné à être ap-
pliqué à la réassurance de sociétés fra-

DANS

LAi SJIUUE6JRDE
1. PARCE aeu TaUX sont aussi avantageex

QUE que ceux de n'importt que.Ue
compagnie.

as PARCE iles lfge sont plus uilhées
QUE que celles de n'importe qqelle

compagnie.
se PARCE Se. mamilesmont su "Pli

QUE roi à la généralilê e cell es 
autres compagnies.

4e PARCE l'a »s»s e t rsxpé<ne 'ai
QUE n dImetleu,sont une garan-

tie de sucès pour les anaées
futures.

Be PARCE Par-dessus tout, elle est uns
QUE compagnie Osnadleune.

Pal.et ses capitaux res-
tent dans la Province de
Québueepour le b&nétie.des

SIège S.di. 7 Plame d'Anses

Umemrsais ais Canada, Barean Chef à nen
DIRECTEURS

8ir A1seýndreZao.e CàevalieF, icr..Wi
Uolson Macpherson, Xe., T. J. Drummomd.

JGardner Thbompson, Gérant.
J.W. Binnie, Assistant-Gérant.

CAPITAL AUTORISE S500.000

Adietz dem Parts dem Prévoyants 1

Parc* que c'est un placement sn

Parce que c'est avec la pins petit
prime, la plus grosse rente;

Parce que c'est la seule compa.
à "PFonda&SociaP' f"Int une spé
te du Fonde de Pension.

* 1otal de l'actif àtifronds de Pensio
Seulemesft :.4 347i473-92.

Bureau à Montréal 1

Chambre 22,
Edl1flo9p."La P atie'

Burealu - chef,

85, rue Dalhousie,
QUEMMO. 1



Uiot htual Life Insuraince
Cownpgn>',

FRED. 9. RICHARDS,
Président.

Valeur acceptée de Garanties Ca-
g4epsédéteaue par le Gouver-

nement Édrlpolir la protection
des Porteurs de Police, $1,206,576.

Toutes les polices émises avec
Dividendes Annuels sur pticment
~de la prime annuelle de deuxième

Ou verture exceptionnelle peur
Agents dans la Province de Québec
et l'Est d'Ontario. S'adresser à

WALTER 1. JOSEPH, Géran
151 rue St-Jscquea, MONTRIAL.

COMPAGNIE
MONTREAL UCANADA

brà%5tuwiNCE, CONTUKt L'IliNNDIE

Téléphone Bell M4ala 5381

passives .... 20,688

* 5313.7u.19

urplus pour les asiuris......... $344.128.7e
B ureau - Chef
KDIFICE DULUTH.

50 rue Notre-Dame 0uest,
ang.c de la rue St-Sutpice.

MOYITREAL
A. Lavaîlée, Président

erd. Pagé, Gérant ProvInelal

a

.000

petit

Pa.

>ensi'

trio,

eles

LASSU.RANCE- MONT- ROYAL
(qompagnt Indépendante (Incendie)

111SSUX s 14 TUI flefygIame4 Ouet
Coin Bt-PrançolsX&vter. UOZqTlEAL.

RôDOLpUD Pooan. Président.
-Js X..CLEI5ENT. jr., Gérant-Général.

f .. ' t. r

01.)

IBRITJSH

Agents demandés pour les districts non représentés.

COLONIAL
]FIRE INSURANCE COMPANY

EDIV1CE ROYAL, 2 PLACE D'ARMES, MONqtR£AL.

est

wit

CAPITAL AUTORISE, $2,000,000 CAPITAL SOUSCRIT, $1,000,000

ternelles ou d'un genrt semblable. Il
doit s'appliquer à des groupes actifs où
la moyenne de mortalité reste au niveau
ordinaire, ce qui est ce qui convient à
toutes les compagnies.

A la convention des "Canadian Life
Underwriters" à Montréal l'an dernier,
M. J.-A. De Boer a annoncé qu'il y au-
rait un développement considérable dans
l'assurance des corporations et que cette
forme d'assurance subsisterait. Il a dé-
clare qu'il était d'avis, cependant, qu'il
faudrait adopter une forme spéciale de
police et que les hasards de l'assurance
de corporation devraient être considérés
et jugés avec grand soin.

Il semble tout à fait probable que l'ex-
tension de l'assurance par groupes va
soulever des problèmes qui, cependant,
ne seront pas insolubles et qui ne de-
vraient pas gêner le développement de
cette forme d'assurance. Il serait inté-
ressant de savoir ce que les directeurs de
compagnies d'assurances du Canada pen-
sent au sujet de l'examen médical en ce
qui concerne l'assurance par groupes.

L'une des habitudes les plus dispen-
dieuses qu'un commerçant puisse avoir,
c'est rignorance des articles qu'il vend.

L'ignorance réduit les bénéfices, fait
manquer des ventes et augmente les dé-
penses.

Sun Life of Canada
Actif................. $ 49,605,616.49
Assurances en vigueur .... 182,732,420.00

Ecrivez au Bureau Principal,

Montréal, pour vous procurer la
brochure intitulée "Prospère et
Progressive."

~LVI-o 39.LE~ PRIX COURANT, Vendredi, 26 Septembre 1913.
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Une PoIic, dans-J.a

CANA tftLW
Devient" uné !uci& rëfku.
police No. .35,401 montant pfflo0

Âge d'àdoeissioi'35.
Vie 20 versemests Date, MO avril 1884
Total des primes payées $3, 140.
Profits payés en espèces

durant la Xériode 4e
paiement is ptinie729.10

Profits payés en espèces
eni 1905-----------143.90

Profits payés en espèces
enll.- 191018.00

$3,140.(O $1,071.00
Coùt exact jusqu'en 1910 - - 2,069.00

Remarquez que depuis W95, saýn9 avoir
eu à payer d'autres primes9, la police a
donné un revenu progressif.

CANADA LIFE ASSURANCE CO
Bureau Chef TORONTO, Ont

ta comwagli 49NssqTuct
I1UTUHLLE DU, 0tàlERCE

Contre I'I)'ioendte
Aotif exoddant S550.000.00

DEPOT AU GOUVERNEMENT
en conformité avec 1p *nelie Loi des

Asurances de Quèbe.d' kidouar Vil, chap. 69.
Buî.au-Ch.f; 151 rue aflrouarl, *lycnh

RESPONSADILITE PATRONAE

La Prevoyance
Capital $5 00,000.00

Aussi -Accidents, Maladies, Glaces,
Vol, Garantie de Fidélite, Garantie de
contrats.

ASSURANCE D'AUTOMOBILES

Bureau. Chef

160 rie St*JacqUés, . It"ra
Tel.' Bell _biain' Ïê2d'
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OUTEUUS POTEMENTI
Dans tous les psy.. pour s.uuadItaemeftb de

mdesle cou@ oorsnventtssqu senutyé

gaa*àelN a MARION, 34 'rue uiversité,
angle de la rue &te-Catb.tne. 11dîlice de la
lianque des morCbands.

NeW'VICTORIA MOTEL
H. VONTAINR, PROPRISTAIRR

aumame
LI;tel dee muLvoyageurs.

pian Américalin. Taux, à partir de 52.50.

IJOSEPH FORTIER
Fabrloent-Papetler

AteierdeRégure RliueTpo
itele f e t Gafrge Yabri

eu d Lve de Comptabilité.
Formules et fournitures de Bureau.

210 me. Notre-Dame Ouest,
(AMgle de là MOe St-Pierre). 11ONTBhAL.

p AIN POUR 010MAUX eMt ha *"Cttaw
&*o deaite daprs da brevets. Mar

*adseede souff»» rien me peut rapro
eaes 4ome voleur et semm popularité
Chea teu» à» fournisseu en eres.

LR.MONTBRIANL>
Arckitecte et Meaxireur,

330 Rue 11t-A"Md M etré a

AGENCES DEMANDEES

Un homme avec 25 années d'expé-
rience dans les affaires, pouvant fournir
de bonnes références, désire des agences
de manufactures pour la ville de Qué-
bec et le district environnant. S'adresser
à N. L., "Le Prix Courant", Montréal.

ALBX. DESMÂUTIBÂU
Cemptable. Auditeur

SIPÉC1Alt i- Uqldatuen de Fallittes,
Efom leefttué.

54. 40, RUE NOTRE-DAME EST

QARANI TERROUX & CIE
salBieRun air Ceuivrimns

48 rue Notre-Dame ('buest
bMONTIRBAL

TRI.. BU11LL. MAIN z5ig

BICLÂNG81I & IBN&LNGIREE
Notaires, Comptables et Commissaires

TRUST & LOAN BUILDING.
ne 30 rue st-asques. MONTREAL.

Argent àPrêter à4, 5 et6 %

Ventes par les Shérifs
DU 2o AU 26 SEPTEMBRE.

District d'Arthabaska.
lýérnii larnel vs Bédard et Bélanger.
i' Un terrain situé à Warwick, portant

les Nos 121 et 122 du cadastre officiel du
canton (le Warwvick, avec maison dessus
construites, servitudes et dépendances.

2' Un autre -terrain situé à Warwick,
faisant partie <le l'immeuble connu et dé-
signé sous le No 13.5 du cadastre officiel
du canton <le WVarwick, à distraire sur le
dit lot No) 135.

Vente à la porte de l'église paroissiale
de St-Médéric de Warwick, le 24 sep-
telmbre 1913, a 10 lrs. a.m.

District de Montmagny.

I.a corporation de la Ville de Mont-
niagny vs Numna Bernatchez.

Un certain terrain situé dans la ville
de 'Montmnagny, connu et désigné aux
plan et livre de renvoi officiels de la ville
de Mfontmnagny, sous le NO 244, avec les
bâatisses dessus construites, circonstances
et dépendances.

Vente au bureau du shérif, dans la
ville de Montmnagny, le 23 septembre
1913, a îo hrs ar.

La corporation de la Ville de Mont-
magny vs D)ame Wilhelmine Déry.

Un terrain situé en la ville de Mont-
mnagny, connu et désigné aux plan et li-
vre de renvoi officiels du cadastre de la
ville (le Miontmagny, sous le No 124,
avec bâatisses dessus construites, circons-
tances et dlépendances.

Vente aul bureau du shérif, le 23 sep-
tenbre 1013, à i0 hrs 3o a.m.

District de Montréal.

J. E. Bourbonnais vs Wm. Powell.
U'ne propriété située dans la ville de

Lachine, connue et désignée sous le No
9?8 <le la subdivision du lot No 916, des
plan et livre de renvoi officiels de la pa-
roisse dle Lachine, avec maison et dé-
pendances.

Vente au bureau du shérif, le 25 sep-
tenibre 1913, à 10 h. a.m.

DL' 26 SEPTEMBRE AU 4 OCTOBRE

District d'Arthabaska.
Joseph Beauregard, fils, vs. Emile Lu-

pien.
Un emplacement situé à Victoriaville,

faisant partie du lot NO 454, avec les bâ-
tisses y érigées.

Vénte à la porte de l'église p-àr-issiale
<le Ste-Victoire d'Arthabaska, le ier oc-
tobre 1913, à 10 hrs a.m.

Daniel Taltrie vs les héritiers de feu
Hamilton Canning.

Trois morceaux de terre étant l es Nos
581, 582 et .583 du cadastre officiel du
canton d'ln,ýerness, avec les bâtisses y
érigées.

Vente au bureau d'enregistrement du
comté de Mégantic, à Inverness, le 2 oc-
tobre 1913, à 3 hrs p.m.

District d'Ottawa.
James E. McCarthy vs The City of

Hull et Wilfrid Ste-Marie.
Le lot 135-20; le lot 131-21; le lot 135-

61, le lot 135-6o, le lot 135-62, le lot 1.35-
63, le lot 135-104, le lot 135-145, le lot
13.;-146.

Vente au bureau du shérif, dans la
cité de Hull, le 30 septembre i9î3, à i0
hrs a.n,

GRO. GONTHME H. IL bIDGLEY
Licencié Institut Comptable-Iaoerfort

Comptable
GONTHIER & MIDGLEY

emeoame & AudlOeuu

103 RUE ST.FUS-XAYIE,ý
Téléphone Adreuae tlaabique

main 3101-81 "emJe

Ouverture des Classes
Fournitures Classiques, Cahieri

d'exercices, papier qualité supé.
rieure. Papier Ecolier, Blocs-Notes
Papier à lettres. Boites de Papete.
rie, Plumes, Crayons, Ardoises
Boites d'écoliers, etc., etc.

Demandez échantillons et prix à

La CompagoJ. Ioluad àFlà.
53, Rue St-Mupice liontv6aJ

Maion ]Pondita » 187

AUGUSTE COUILLARI
IMPOlaTEààuR DIS

parrouaaeret 3u!noallerie Terre*

Spiclailté # Poiles de toutes orti
lu@& 1118111 aS 1811re et-rami

Vetes 'a et 14 Ilt-Amable, monrRtàU

Ea maison na% Pa@ de Cemmis-voyageurs
faIt bénéficier Bse cliente de cette économie.
teution toute spécile aux commandes par
Malle. Mmeseurs les marchanda de la cnv'bli
"erout toujours servis au plus bas p lit
marché,

P. A. C1AGNON
Comptable Licencié

(cbartered Asceustant)
Ohambresle.310 317

Eàmse m.uf ouébea.
xi Place d'Armes, XKONT12AI
Téléphone Bell Main nue

&rthur W. Vithe. Alexander Bhru,

WILKS & BURNETT
comptables, Auditers, Oeminm.lgu pe,

teoutes lei Pteuee.
Règlemn t d'affairesl de FaillItes

#02 BDâtss unie des lrhads
Téléphone Bell main 33ee MONTIS1

EUGENE PUIOST RODOLPuE awDAI

-PREVOST & BEDARý
Comptabsles,

Uquldatew,
Auditeurs.

Sp6cialit6 9 Règlementse edff6rend
Suite su1 Ediie, Royal True

»ELTEL MAIN18 1ETf
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La Fièvre des Foins
affecte la plupart des por-
somes faiblesduramt I été.
L'eau de RICA, ce puis.
sant déparatif est la re-
mde par excellence dans
ce cas comme dans teus
les autre. Elle est rocon-
mae comme nu curatif effi-
cace dans les cas de fia.
cre. de jamaisse, de ual-
culas bliaires, de maladies
de la peau, de scrofule de

s haud de la Compagne
bien avisé tiendra à 1 am-
mée u be. stock.

D'Eau Purgative

RIGA
C'est u article indispensable qui lui vaudra
mu surcreit de clientèle pou. tous les articles
de sou ma.asin.

Société des Ean Purgatives "RIGA"
215 Rue Notre-Dame Est, Montréal.

Tél. Main 8473

Elles Vont
Par'tout

Les lignes de Téléphone à
Longue Distance du Télé-
phone Bell ne sillonnent pas
seulement les grandes voies
de communication, mais
s'étendent aussi aux chemins
de traverse.

C'est ainsi que vous pouvez
atteindre à peu près partout
la personne à laquelle vous
désirez parler l

S'il s'agit d'épargner du
temps, d'éviter des ennuis, le
Téléphone à Longue Distance
est votre allié.

Appelez le "Long Distance"
demandez les tarifs.

La Compagnie Candienn
du Télpln Ba

BONNE OCCASION

A vendre 10 lots très bien si-
tués à Notre-Dame de Grâce, -
à proximité des tramways de la rue
Sherbrooke - Vendra en block
ou séparément.

S'adresser à "B". Le Prix Cou-
rant 80 rue St-Denis Tel. Bell
Est 1185.

District de Québec.

Joseph E. Savary vs Pierre Pépin et
Elzéar Pépin.

Le lot No 8 de la subdivision du lot
officiel No 549 du cadastre officiel de la
paroisse de St-Raymond, avec les bâtis-
ses dessus construites, circonstances et
dépendances.

Vente à la porte de l'église de la pa-
roisse de St-Raymond, le 3 octobre 1913,
à midi.

District de Roberval.

Chas. Alfred Sylvestre et C. J. Sylves-
tre vs Horace 1. Dumais.

i° Le lot de terre connu et désigné
sous le No 74 des plan et livre de renvoi
officiels du cadastre pour le village de
Roberval, avec bâtisses dessus érigées,
circonstances et dépendances.

2° Le lot de terre ou emplacement
connu et désigné sous le No 56-A des
plan et livre de renvoi officiels du ca-
dastre du canton Roberval; aussi les lots
de terre ou emplacements connus et dé-
signés sous les Nos 194 et 195 aux plan
et livre de renvoi officiels du cadastre
du village de Roberval, sauf à distraire
dudit lot No 104 les droits appartenant
à la Compagnie de téléphone de Rober-
val, le tout sera vendu avec les bâtisses
dessus construites, circonstances et dé-
pendances.

Vente séparément à la porte de l'égli-
se paroissiale de Roberval, le ier octo-
bre 1913, à io hrs a.m.

District de Terrebonne.

Walter McVicar vs John A. Dewar.
Un lot de terre sis et situé dans le 1er

rang du canton de Harrington, district
de Terrebonne, et désigné aux plan et
livre de renvoi öfficiels sous le No î8A
dudit canton de Harrington, avec les
bâtisses y érigées.

Vente au bureau d'enregistrement du
comté d'Argenteuil, en la ville de La-
chute, le 2 octobre 1913, à il hrs a.m.

District de Trois-Rivières.

Philippe Elisée Panneton et al. vs.
Alexis Dubé et Omer Dubé.

Un emplacement désigné sous le No
406 du cadastre officiel d'enregistrement
du comté de Champlain, pour ladite pa-
roisse de Ste-Marie du Cap de la Made-
leine, avec la maison dessus construite,
circonstances et dépendances. -

Vente à la porte de l'église de la pa-
roisse de Ste-Marie do Cap de la Made-
leine, le ier octobre 1913, à 1o hrs a.m.

JOURNAL DE LA JEUNESSE. -
Sommaire de la 2127e livraison (6 sep-
tembre 1913). - Le Talisman, par Pierre
Maél. - Un milliardaire sans le sou. -
Les yachts de souverains, par L. Viator.
- Plantes vénéneuses par simple con-
tact, par J. Boyer. - Petite histoire de
clou, par Daniel Bellet. - Le secret de
la trahison, par Georges G. Toudouze. -
Les villes décorées, par Boucheug de
Grandval.

Abonnements: France, un an, 20 fr.;
six mois, io fr.; Union Postale; un an,
22 fr.; six mois, il fr. Le numéro, 40
centimes.

Librairie Hachette & Cie, 79, boule-
vard, St-Germain.

Dessinateur de patrons.
Coupe garantie.

Satisfaction absolue
Prix modérés.

Tél., Est 3521.

A. Je LELIEVRE
MANCHONNIER

150, rue St-Denis, Montréal.
Spécialité :

Manteaux de Mouton de Perse.
Tous genres de Fourrures réparées, teintes

et nettoyées.

BON COMMIS DEMANDÉ

On demande un bon commis épicier,
très familier avec les langues française et
anglaise et pouvant fournir de bonnes re-
commandations. Un bon salaire est assuré
à un homme compétent.

S'adresser au bureau du "Prix Courant".

VOYAGEUR

Un voyageur ayant
une très bonne -clientèle
dans le commerce de
farine et provisions, dé-
sire une position dans
une maison bien reoom-
mandée.
S'adresser à

JOS. P ...
Poste Restante.
Ste-Flavie, Station

P. Q.

cHocol' 66ELTE9
Dus BPICIB8

rosir tua à@@

Besoins de la Cuisine
Tablettes de % lb.

Fabriq.é Par

JOHN P. MOTT & CO.,
HALIFAI, N. E.

J.A.TAYLOR, Agen , Montré al

LE PRIX COURANT, Vendredi, 26 Septembre 1913.
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ORDRE EN 1817 0 TTR A ACTE D ALMN
1:itotut paé ......... ae000.000.00

Fod *d éserve ..... 10.000.00 0.00
Profite non Partagée .... ........ 802.014.04

Sège »aoi 8 MONTREAL.
Bureau des Dietw.à Très lion. aAtd eatrathcos and Mount

Rayal, G C.M G . G C.V O Préaidetit Hono;alte; R. B. Angias. Président;
H. V. Meredith, Vice-Présid4ent ; R. B. Orreîshields. Sit Wm Macdona*ld,
e{mecs Reses. Hou. Robert Markay. S'y Thom-@s Shaughneail 9. C.

.. D>avid Mtreice, C. R. Hoomnet, A. Baumgarten, C. B Gardon.l R.I
Desus ond. 1) Porbee Angue.

K. V. %ieredith, Gérant-Général; i Macoider. luip. Chef et aunait
des duccure e - 9 - weeuy ateint des ucc. de ta Colomsibit Anglmiluî
A D) Braithwaite, Sutint de. Succ. de, t Province d'Outato; Pj.- Cock
humu, Surint. des '1 ucc de lit Pro,'Ince. de uébec: Et P Winolow. Setint
des Suce. dit 1yord-fluest. D R Clarike, -utilut. des Bue,. des Provincesà
Miaritimes ei de Terre.Nceve

Succursales au Canada.-Dsàns toutes tes principales cité> et villes des
Provinces suivantes: Ottrio, Q.uébec. Non vesu.tibucowick. le du Prince-
Edouartd, *4ouvelle- Rcosse. Province: du Notd-Oleest Colombie Anglai.t.

Succurales en dehors de Caaade. - IrueReaeeLondres,
Ang'etrrre,7 I ltrendnee Street F.C -Sir Frederit" Willitm@.Tayloi,
£érant.'

lutre-rnia. New-Vork- M V Hebdenb W A. Bog j T Molineux. &1111
64 Wall 'tteet Chicago %pokiée

rerre-Netive :I Si[oloi Uirdiy Cotes. Grand Palis.
Mfewli,. Mexique. il P

LA BANQUE NATIONALE
PONDUE EN 1860.

capital
Réserve

82'000'000
1,550,000

Notre service de billets circulaires pour les voyageurs 'Tri.

vellers Cheques Il a donné satisfaction à tous nos clients; nons
invitons le public à se prévaloir des avantages que nous& offrons

Notre bureau de Parle,

14 RUE AUBER,

est très propice aux voyageurs canadiens qui visitent l'Europe'
Nous effectuons les virements de fonds, les collection@, les paie

ments, les crédits commerciaux en Europe, aux Eta-Unis
et au Canada, aux plus bas taux.

]LA B1ANQUE MOLSON
132 ème DIVIDENDE

Avis est donné par les présentes aux actionnaires (le la Ban-
que MoIsore qu'un dividende de deux et trois quarts pour
cent (soit au taux annuel dç onze pour cent) sur le capital ac-
tions a été déclaré p ur le trime stre courant, et que ce clivi<len.
de sera payable aux b>ureaux de la Flanque.à Montrésl,t.t à ceux
de ses succursales, le et après le Premier Jour d'Octobre
Prochain, aux Actionnaires inscrits au plus lad s le 15 Septemn-
bre 1913.

L'ASSEMBLIE GENERALE' ANNUEILLE
(tes Actionnaires <le la Banqtue sera tenue à l'édifice principal
<le la Banque, en cette Ville, le mardi, 21 octobre prochain à

tros hure p.ni.Par ordre du Bureau,

JAMES ELLIOT, Géraint-Général.
Montréal, 26 Août 1913.

NOVA SCOTIA STEEL &GOAL .0
*ANUrACTUIMîm

ACIER en BARRE3S MARCHAND. MACRINEWEn à
ROUES, TRANSMISSIONS en ACIER COMPRIM E
POLI, TOLERS D'AC[ER Jusqu'à 48pesde large,R AILS
eu "T"I de 12, 18, 28 et 40 Iba à la verge ECLISSES,
ESSIEUX DE CHARS DE CHEMINS DE FER.

CROSR.SES PIECES DE FORCE. UNE SPECIALITE
Mines de Fer, Wabana, Terreneuve.-Mmne

Hauts Fourneaux, Fonrs à Réverbère à Sydney Mines,
N. B.-Laminoirs, Forges et Ateliers de Finissage

à New Glasgow, N. 13.
Bureau Principal :NUCW GL4AP0OW, N. uc.

IBINQUEF PROVINICIALE
DU CANADA

Fondé.e e 1000
SiigeOestralseTA & Piaee d'Armes, Meatréal, a.

Casitl *atm"le 83A00.O13O.O
cepitai payé et sperèl un 3 Décembre sais SI1.0.0.i

Danset iP d'mieWttb s Préstdent: M. H. LAIORTH. de Laponte
Martin & Cie. Admisirteur Ctédit Foncier Franco-Canadien
%lice-Président: U. W. Y. CAROLE. de la maison en gros taisiey
Sons. & Co.; Honorable L.. »XMIN. Ez-miaistre de t'Agricuitute
U 0. M. BOSWORtTH, Vice-Président "Canadien Fadie iaiway CO."

K . ALPHONSU itACINX, de la maison À Racine & Cie, marchands en
teel, Montréal ; M. 11 J.O0. BRAUCHUMIN.- propriétaire de ta Librairie

Beauchemin Jetée.; TA NCRUDU àlBNYXNU, Directour.gdnat; J W. L..
FORGET. Inspecteur; 1. I CHOQUET Assitant-Inspoeteur; ALIL
BOYUR, secrétaire.

Coseent P résident: Honorable Oit ALEZ. LACOBTE., Ex-Juge
-n chef de la Cour d'Appel; Docteur B. PURSXLLIàKR LACHAPU LIE1
Administrateur du Crédit Foncier Franco.canadien; bd. CHIEVALIER
Directeur-Gérant. Crédit Fondier Frtaneo-Canadien.
SI Suooursie dans les Froviaceude Québec. Ostarie. NouveauBrunswick

OR0." Uanua à ritm. er a Riats-Unis : New-Yerk, Baban
c _ I7~cafo 1.Anglterre. Iiraumo Allemagne. Autiche. Italie

QUBC STEAMSHIP CO. LiMITUD.
LIGNE DU IT-LAUNELNT. Montréal atm porte de la cate de Gastes. à

Gaspé. Mabae 1 Peri. Summwdade. Charlottetwn.et 'ict.u
poepassagers partira de Montréal jeudi, les 9 et â3ocbr

à 4 lirs pin., et tous tes quinze jours par la saie, et de Qjuébec le jour
suivant midi.'

ALLEZ AUX BBRMIUDHS

Le Steamer *'Beemuda.' à double hélice, so.3î8l tonnes de déptace
muent quittera New-York à si lire a m. les s. si et ait octobre et tous
tes dix jours dans la suite. Signaux sona.snarin, télégraphie sans. fil,
orchestre.

Voyage Record, 39 heuts 30 minutes. Le plus rapide, le plus modern,
et le seul steamer débarqunt ses passaeore aux quais aux Bermdas sais
transbordement.

ANTIILLES

Le nouveau steamer "Gula.a" et autres steamers, quittent New- York
les 4. a8 et 38 octobre, pour St-Thomnas, Ste-Croix. St-Christo-
plie Antigua. la Guadeloupe, la Dominique, la MUrtinique. Ste.
Lucie, là Barbade Demeraira.

Pour renteignements complets, s'adresser à W. H. Hlenry, à86 rue Sit
lacques; W. H. Clancy. s n rue St.jac'iues ; Tlis. Cook & Son, 5.jo rue ' te
Catherine-Ouet ; Houe & Rivet, 9 Boulevard Si-Laurent, au à ) G.
Btock & Co., 2ai , rue des Commissaires, Montréal. Qi.ebec fitesmahip co.
Quebec.

BANQUE D'HOCHELAGA 1814*1913
Captital uris 84.000.M0 CeataIpapé $4.000.000
Réserve 3.000.000 Total de FAtiE audeli de $30.000.000

DIRECTEURS.i M. J.A. Vaillancourt, Président; Hon. F.L. BéiqueC. R
Vice.P,ésldent; A. Turcotte, Fcr., N. H. Lemay. Rer. Bon. J. M. Wilson
Col. C. A. Smat. A A. Larocque, P. G Leduc, Gérant; Beaudry Leman
*utintendaut des Agences; P A. Lavallée. Assuistaut-Gérant; Yvon La
marre, Inspecteur. Buwreau Primeipai- Meatréa

BUIREAUX DE QUAIRTIERS
Ave atont-Royal Pointe St-Chartes DeLorimier

(coin St-Densis> St-Sdouard Quartier EMard
Ave. Mont-Royal St-Henri Rue Notre-Dame. ouest

(Coin de Lanaudiére) Si-Viateut Lonigue-Pointe
Rue Ste-Catherinse, Est Quartier Laurier Aylwiin. (coin Ontario)
R.ieSte-Ca the ene,centte Villetay Quartier St.Denis
Hlochelaga Verdun(prés Montréal) Quartier $te-Marie
Longue Pointe Viauville (près MontréesI Outremont
Maisonneuve

SUCCURSALES
1 ertbierville, F. Q. Mauvtlle, Ont. St-Ilyadinthe, P. Q.
Cartiervîlle. P. Q. Mont-Laurier. P.Q. 1ii-Jscques l'Acblain.
Edmonton, Alta Prince Albert. Alta. St-lacqussL*ubigas.P.Q.
Fournier, Ont. Québec, P. Q at-jetome. P. qj.
Hawkesbury. Ont. Si-Rocli de Québec, P.Q St-Lambert, P Q.

làiieP . Soirel, P. Q. St-Pierre lien.
Lacu e. Fi Q.- Sherbrooke,.P Q. St-Va'érlen de
Laptairie. P. Q. St. Albert. Alta. ehefford, P. Q.
t'Assomption. F. Q. ete-Gesseviéve de Trois-Riviérea. F Q.
Lonueuil. P. Q. Pierrefonds. P.Q. ValcySeld, P. Q.
Louise ville, P.Q. St-Boniface, Man. Vankleek Hilt, Ont.

Winnipeg. Man.
Emet des Lettres de Crédit Circulaires pour les Voyageurs, payables
dns toutes les parties du monde ouvre des Crédits commerciaux ; achète

ta reites sur lex pays étrangers; -vend deotchéinies et fait des psiemente
pýégraphiqu ci sur les principales villes du monde.

La publicité bien faite est loyale et
honnête, documentée et raisonnée, diretc-
te et vivante.

g
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Finances

REVUE DE LA SEMAINE

Calendrier financier.

Mercredi, ler octobre. - Dividendes trimestriels paya-
bles: - Actions - Acadia Fire Ins. Co.; American Sales
Book Co., priv.; F. N. Burt Co., coin. et priv.; Can. Perm.
Mtge. Corp.; Can. Consol. Felt Co., priv.; Can. Con. Rub.
Co., com. et priv.; Can. Gen. Elec. Co.; Can. Pac. Ry. Co.;
Carter-Crume Co., priv.; Cen. Can. Loan & Sav. Co.; City
Dairy Co., priv.; Consumers Gas Co.; Crown Trust Co.;
Demerara Elec. Co.; Dominion Canners, priv.; Dominion
Park Co.; Dominion Steel Corp.; Doninion Textile Co.; Do-
minion Trust Co.; Duluth Sup. Trac. Co., com. et priv.; East.
Can. Sav. & Loan Co.; Eastern Trust Co.; Goodwins, Ltd.,
priv.; Halifax Elec. Tram. Co.; Huron & Erie Loan & Sav.
Co.; Illinois Traction Co., priv.; Imperial Life Ass. Co. of
Can.; Laurentide Co.; Lon. & Can. Loan & Agcy. Co.; Mac-
kay Cos., com. et priv.; Maritime T. & T. Co., com. et priv.;
Minard's Liniment, priv.; National Trust Co.; Northern Ohio
T. & L. Co., priv.; Ogilvie Flour Mills Co.; Ontario Loan &
Deb. Co.; Ottawa Elec. Co.; Ottawa Elec. Ry. Co.; Ottawa
Gas Co.; Ottawa L., H. & P. Co.; Porto Rico Rys. Co., com.
et priv.; Rogers, Wm. A., com. et priv.; Span. Riv. P. & P.
Mills, priv.; Toronto Elec. Light Co.; Toronto Gen. Trusts
corp.; Toronto Mtge. Co.; Toronto Ry. Co.; Toronto Sav. &
Laon Co.; Tri-City Ry. & L. Co., priv.; Twin City R. T. Co.,
com. et priv.; Union Trust Co.; West India Elec. Co.; Win-
nipeg Elec. Ry. Co.

Banques. - Bank of Nova Scotia; Banque Provinciale du
Canada; Dominion Bank; Metropolitan Bank; Molsons
Bank; Montreal City & Dist. Sav. Bank.

Dividendes semestriels payables:-
Obligations. - American Sales Book Co.; Bell Tel. Co.

of Can.; Brandram-Henderson, Ltd.; Canada Cement Co.;
Can. Consol. Felt Co.; Can. Consol. Rubber Co.; Carriage
Factories; Dominion Canners; Grand Trunk Pac. Ry., 4 p. c.;
Intercol. Coal Min. Co.; Montreal L., H. & P. Co., 5 p. c.;
Nat. Brick Co. of Laprairie; Northern Nav. Co.; R. de Jan.
T., L. & P., 2ème hypothèque; Sawyer-Massey Co.; Toronto
& York Radial Ry.

Actions. - Canada Life Ass. Co.; Can. Appraisal Co.,
priv.; Can. Gen. Elec. Co., priv.; Can. Pac. Ry., Co., priv.;
Montreal Tram. Co., 5 p. c. Deb.; Winnipeg Elec. Ry. Co.,
priv.

Dividende annuel payable:
Actions. - Canadian Appraisal Co.
Assemblées annuelles:
Can. Pac. Ry. Co.; Lake of the Woods Mill. Co.; Lake

Superior Corp.
Samedi, 4 octobre. - Dividende trimestriel payable:
Actions. - Canadian Cottons, priv.
Mardi, 7 octobre. - Dividende semestriel payable:
Banque. - Bank of British North America.
Asseemblées annuelles: - Granby Con. Min.; Smelt. &

Power Co.
Jeudi, 9 octobre. - Assemblée annuelle: - Ogilvie Flour

Mills Co.
Vendredi, 10 octobre. - Dividendes trimestriels paya-

bles: - Actions. - Can. Westinghouse Co.; Stanfield's, Ltd.;
com. et priv.; Trinidad Elec. Co.

La situation aux Etats-Unis.

D'après Henri Clews, de New-York:

La hausse ayant été si marquée sur le marché aux obli-

gations, il n'est pas surprenant que quelques-uns aient voulu
réaliser, cette semaine. De là une tendance à la réaction fort
prononcée à diverses reprises. Ce qui est signiicatif, c'est
que la faiblesse qui s'est développée n'affecta nullement le
ton substantiel du marché.

Une phase intéressante de la situation générale, c'est que
l'intérét renait à la Bourse. Les plus importants d'entre les
spéculateurs prennent de plus en plus part aux transactions;
et c'est aussi le fait des spéculateurs et acheteurs de moindre
envergure. Ceux-ci se sont fait remarquer sur le marché aux
obligations. Le fait saillant que les sécurités sont absorbées
peu à peu en entier, c'est que leur valeur totale représeznte
une avance de 4 points depuis les premiers jours de l'été. Ce
regain d'intérêt pour le marché aux obligations montre coni-
bien erronées étaient les prédictions pessimistes qui venaient
d'une certaine direction et qui aflirmaient (lue Wall Street
avait vu ses beaux jours, qu'on n'y verrait jamais plus cette
activité si remarquable par le passé. Un tel pessimisme est
le fruit de l'inexpérience. L'activité de la Bourse, prise com-
me le baromètre de l'activité nationale, monte et baisse en
concordance avec le montant d'affaires et l'énergie du pays.
Il faut à celui-ci ses périodes ternes; ou bien en conséquence,
on ne serait pas exact. Bien qu'il y ait place pour une plus
grande expansion, le frais courant d'intérét est significatii et
peut étre regardé comme un gage de fluctuations plus variées
dans les quotes, à l'avenir, mais limitées par la prudence et
offrant un marché excellent aux acheteurs qui savent appré-
cier d'un oeil vif la portée des faits quotidiens.

Ceux (lui voient loin suggèrent qu'on continue à étre
prudent encore et conservateur. Bien que la récolte n'ait pas
été mauvaise, les développements da-ns les pays d'agriculture
n'ont pas été favorables. Il a été nécessaire de reviser tout à
fait les premières évaluations sur la récolte. Cela a été mal-
heureusement le cas pour deux des céréales les plus impor-
tantes; le coton et le mais, qui depuis des années se disputent
la première place comme producteurs de richesses. Le blé
d'hiver et, en réalité, la récolte le blé tout entière a bien à la
vérité établi un nouveau record; et il est établi aussi que les
derniers retours montreront que les experts du gouvernement
ont erré par trop de caution dans leurs évaluations du blé et
du niais. Néanmoins, il ne vaut en rien de gloser sur le fait
qu'il y a eu des dommages et que, nécessairement, le pc'ids
du fret sera restreint dans les régions <le sécheresse à un
volume moindre qu'à ce qu'on s'attendait il y a un mois.

Depuis des années, l'une des influences les plus actives
contre l'achat des valeurs américaines par les spéculateurs
étrangers, ça été la crainte de ces hausses périodiques et
excessives dans les taux <lu change, qui fait qu'on perd con-
fiance. Avec la centralisation qui caractérise les banques
d'Europe, les financiers int l'accoutumance d'un taux stable.
Ils ne comprennent pas qu'il soit nécessaire que l'échange de
l'argent soit basé sur des taux si élevés de ce cJté-ci. Il est
é espérer que la nouvelle loi mettra fin à cet état anormal.

LE PRIX COURANT, Vendredi, 26 Septembre 1913.



LE PRIX COURANT, Vendredi, 26 Septembre 1913. Vol. XLVI - NO 39.

INFORMATIONS FINÂNCEIRES

Actions Ordinaires et Actions Privilégiées

@Anou£$
Banque de Montréal ..............................
Banqua de Québec ................................
Banque de la Nouvulle-Scoue ......................
Banque de Toronto................................
Banque Molson ....................................
Banque Nationale ................................
Banque dus Marchands du Canada...................
Banque Provinciale................................
Banque Union du Canada..........................
Banque Canadienne du Commerce ..................
flanque Royale duCanada.........................
flanque d'Hochelaga...............................

flanque d'Ottawa .................................
flanqua Impériale du Canada .......................
flanqua Internationale du Canada....................
ONSMINS Ds FER
Canadien Pacific Railway (Ordinaires).......
Duluth S.S. & A. Railway (Ordinaires.......

do do do (Préférentielles)............
Elun. St. Paul & Soo R.ailway (Ordinaires...........

do do do (Préférentielles) .......
TRAMWAYS ELEOTRIlQUEs
Détroit United Railway. .......................
Duluth Superior Traction..........................
Halifax Etlectrlc Railway...........................
Havana iglectrie Railway <Ordinaires)...............

do do do ( Préférentielles)............
[llinois Traction (Ordinaires) .......................

do do (Préférentiles) ................
Mexicali Light & Power (Ordinaireel.................

do do do (Préférentielles).............
efontreal Strict Railway)...........................
Porto Rico Rallway...............................
Quebec Railway, Light & Power....................
Mt. John Railway......................... ........
Brazilian ........................................
foledo Railway & Light...........................
Toronto Railway ...... ...............
Tri-City Railway & i4ght (Ordinaires) .............

do do do (Préférentielles) ............ 
Twln City Rapid Transit <Ordinaires................

do do do <Préférentielles)..............
Winnipeg Xlectrlc Street Railway ...................
VALEURS INDUSTRIELLES
Canadian Car & Poundry (Ordinaires)................

do do do (Préférentielles)............
Canada Cernent (Ordinaires)................ .......

do do (Préférentielles).....................
Canadien Converters ..............................
Dominion Steel Co ...............................
Dominion Textile Co. (Ordinaires)...................

do do (Préférentielles)................
Lake of the Woods Milling Co. (Ordinaires...........

de do do (Préférentielles) ........
bfontreal Cottonu Ltd (Ordinaires) ..................

do do do (Préférentielles> ................
Noya Scotia Steel & Coal (Ordinaires) ................

do do do (Préférentielles) .............
Ogilvia Fleur Mills Co. (Ordinaires.................

do do do (Préférentielles............. .
Peumans, Llmlted (Ordinaires.................... .

do do (Préférentielles)..................
DIVERS
Bell Telephone Co................................
Mackay Companlea (Ordinaires............ ........

do do (Préférentielles) ................
Montrea& Llght, Heat & Power .... . ...........
Montreal. Telegrph...............................
Ottawa Ligt, Heat & Power Coa.....................
D.lphellen Ontario Navigation Co...................
Shawinigan Water & Power Co .....................
minES
'Crown Reserve ....................
IleWrnalional Coal Xirning (Ordinaires)..........

de do do (Préférentilles)............

1Capital payé 1

$15,975,220
2,500,000

3,998,460
4.941,455
4,700,0S0
2,000,000
6,547,i59
1,000,000
4,"52,190

15,000.000
7,661,o60
2,885,340

3,500,000
6,o00,0o0
1,320,439

18o,ooooo
12,000,000
10,000,000
20,832,000
10,416,ooo

12,500,000
3,500,000
1,400,000
7,500-000
5,000100S
9,56*,,000

13,585.000
2,400,000

10,00C,000
3,000,000
99 500

10,000,000
12,000,000
8,000,ooo
9,000,000
2. 825,00o

20,100,000
3,000,000
6,ooo,0oo

31500,000
5,000,000

1315001000
10,500,000
1,733,500

35,000,000
5,000,000
1,859,030
2,100,000
11500,000
3,000,000

6,ooo,ooo
1,030,000
2,500,000

2,000,1000
2,150,600
1,075,000

12,500,000
50,000

50,000,000
17,000,000
2,000,000
1,51,500
3,132 '000
7,000,000

S00,000
21917»

I i Talai du der. Dernière cote

Débentures
146,283,497

21,887,00
2,500,00

600,000

24,957,813

4,420,000
2,94 1,500
8,654,4o

6,ooo,000
139257,000
3,992,3%6

8,068,000
19,503,000

5,578.000

31500 ,O00 1
51000910000

474,000

3,0409275

1,000,000
500,000

6,900,0o0

457.263

3,649,000

109107,000
100,e00
730,000

1 123,573
5,000,000

Ie.00
100.00
100.00
100.00
100.00

100.00
100.00
100.00
100.00
100.00
100.00
100.00O
100.00
100.00
100.00
100.00
100.00
100.*00
100.00
100.00
100.00
100.00
100.00
100.00
100.00
100.00

100.00

1 00.00
100.00
100.00
100.00
100.00
100.00
100.00
100 00
100.00

100.00

100.00
100.00
100.00
100.00
10.00

50.00

100.00
100.00
100.00
100.00
100.00
100.00
100.00

10.00

10.00
100.00

70%

7%

6%
.. .. .. .

6%
4o%

7%

7%
6%

6%
7%
40%

8%
7%
7%

4%
6%
7%

7%
4%

6

8%
S%

23011 ez.d.

13834

73

i6o

go ez-div.
64

62
12

94X

140

107

71

3534
93
404
48M

84~ez-d.
103
130
120

79
125
11î6

54%4
82

153
83
66

zri5yez-d.
139
167$J
1 îo%
137

î.6o
4
7

232%4

136

72U

i6o

go% CZ.d.

95 $

139

107

203

69
107%4

35X~
93 3
41
47e

103
132
120

100
82

125
117
11434

53%4
81

66
217% e, -d.

140

1625

138%4

1-63
4
7

Réserve IPir des Actions inter Ijividede Au 6 Aus
septembr4 Pept..b

$16,ooo,ooo $100 oc 10% 234U 231
1,250,00 100.0 7 %12 122%4

7,497,412 100.00 14% 254 2573%
51941,455 100.0 O ......

4,700,00 100.00 î% tg,.-div 194,%

1,400,00 100.00 8% 133 133
5,400,00 LOO.00 10% 1843J 190

500,000 100.00 6% ....

3,076,095 100.00 8% 140 J39%q
12,500,00 50.00 10% 2

8,607,166 100.00 12% 216 21
2,650,000 100.00 9 % ..... 1549

4,000,00 10000C 12% ..... ....

6,000,00 100.00 12,4 .... 213
...... ..... 100.00 .. . . . . . . . .. . . . .
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Un propos au Comptoir

Le client:
l'autr"

"Qu'importe le nom ? une peinture est aussi bonne que

Le marchand : "Vous commettez là
peinture se reconnaît à l'étiquette. C'est
la marchandise de marque d'une quantité
la garantie visible de la qualité.

une grave erreur. Une bonne
par l'étiquette qu'on distingue
de peintures suspectes. C'est

· LA PEINTURE, PRÉPARÉE, SHERWIN-WILLIAMS
se reconnaît à l'étiquette. Une expérience de quarante ans dans la
fabrication de la bonne peinture a fait de cette étiquette une garantie
de qualité, de satisfaction et d'économie. Le nom est votre sauvegarde
et la mienne".

Le nom de S-W et la réputation de S-W est l'actif le plus
important qu'un marchand de peinture puisse avoir. Pouvons-
nous en dire davantage à ce sujet ? Ecrivez pour avoir notre
livre "Comment gagner de l'argent dans le commerce de Pein-
tures et Vernis". Il est envoyé sans frais ni obligation.

THE SHmERW/N-WILLiAMus 0
of Canada, Linmited.

PAINT. VARNISH & COLOR MAKERS
LI NSEED CIL CRUSHERS

FACTORIES, MONTREAL, TORONTO, WINNIPEo, LmONer4. ENa.

OFFiCES a WAREHOUSES MONTREAL. T"RONTO. WINNIPEo. VANCOUVER. LONDON. EN.

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ "LE PRIX COURANT".

LE PRIX COURANT, Vendredi, 26 Septembre 1913.
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if Importateurs9 de

Glaces Epaisses
e

4
e

Manu-
facturiers 0

de

MIRROIR8,
VITRES

PLOMBEES,
VITRES ORNE-

MENTEES,

VERRE A VITRES,
VERRE CATIIEDRALE

uni et gravé,

VERRE BRUT
(ca st)

Rayé,

Armé,

etc.

GLACES BISEAUTEES,
DESSUS DE MEUBLESetc(

TeL Bell, EST 480 et 3751

COIN PERREAULI & STE -ACATHE,

IIOUB MANUFaCIURONs
De

Ofiade.feu et (jarde.
Cendres à I'i3preuve

des Etincelles
Notre ligne est complète et de la

plus haute qualité.
DEMANDEZ NOTRE CATALOGUE SPECIAL.

CANADA WIRE AND I1RON GOODS Go.
Hamikton. ont

Représentant 'pour il'8st JA8. », PAIigu
P. 0. o 42 lit. Nenmi. MONTREAL, P.Q.
.Zone manufacturons toutes sortes de T.Ile Métailiqueet d'ouvrages

Généraux en Fil métallique.

JOSEPH ROOCERS & SONS9 LIMIL0
Sheffield, Ang.

E3vitez les Imitations de notre

COUTELLERIE,
en Tou assurant que cette MRu
XXACTE ne trouve sur chaquallame.

0~AXE s
Sleuls Agents pour le Cauia4a:

JAMES HUTTON & CO., Montréal.
ZN ECRIVANT AUX ANNONCEURS,

Tô""les Galvanisées

"Quen 's liead"!1
~ Le type du sgure depuis un demi-siècle

lainaiga16.s commue qualat6.

A. C. LESLIE & 00., LIMITED.

MONTREAL

Feutre et Papier
N'IMPORTX QUELLU QUANTITI

Toitures Goudronnées (Iool) protes à poser, 2 et 3
Papie de Construction. Pautre i Doubler et à Tapisser
Produits du Goudron. Papier à Tapisser et à Imprimer

Papier d'Umballage Brun et Manille.
Fabricanti du Feutre Gloudronné

6«BLACK DIAMOND"g

Alex., MçArthur & Co., Limited
8.2 ]RUB bcGILIL. MONTIEÂL

Uanufacture de Feutre pour Toitures: Rue@ du Havre et 1.ogau
Moui papier. joliette. Qué.

CITEZ "LE PRIX COURANT"9.

MdANUFACTURIRRS DE

Vdhioul pour Elifans. Neubles es ioier. Acc es
peu chambres de toilette, lt chaises pour inalides.

Erigez toujours la Marque de Commerce '1CENDRoN."
DEMANDEZ IL£ CATALOGUE DulacE.

THE GENDRON MFG. CO., Ltd,
TORONTO, Canada.

Vol. XLVI - No 39.
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LE JOURNAL COMMERCIAL.

Souvenez-vous de l'importance de la
coopération et du fait qu'aucun journal
de commerce ne versera de dividende à
ses abonnés, sans coopération de leur
part.

Les abonnés d'un journal commercial
constituent en quelque sorte un corps
organisé. Ils devraient se rendre bien
compte du fait qu'ils ont un intérêt mu-
tue! et devraient être disposés à s'aider
mutuellement.

Votre journal est publié toutes les se-
maines et il contient toujours quelque
chose de bon et la plupart des lecteurs
ne se rendent pas compte du fait qu'on
s'en repose un peu sur eux pour voir à
ce que ce qu'il contient vaille la peine
d'être lu.

LE DANGER D'UNE TROP GRAN-
DE INDULGENCE ENVERS LES

DEBITEURS.

L'habitude de certains créanciers "de se
contenter de ce qu'ils peuvent obte-
nir" est d'un mauvais exemple et en-
courage les personnes malhonnêtes.

Au cours de cet article, nous désirons
attirer l'attention sur une mauvaise ha-
bitude qu'ont de plus en plus certains
hommes d'affaires et qui encourage les
débiteurs malhonnêtes. Nous voulons
parler de l'habitude qu'ont certains
créanciers de débiteurs embarrassés, de
se contenter de petits pourcentages pour
le règlement final de leurs comptes. La
raison pour laquelle, disent-ils, ils agis-
sent ainsi,. raison qui est toujours ex-
ploifée par l'eurs débiteurs et les avo-
cats de ceux-ci, c'est que si vous "rédui-
sez le débiteur à la faillite, vous en ob-
tiendrez encore bien moins". C'est pour-
quoi, sans considérer quoi que ce soit
d'autre, le créancier presque toujours
"avale la pilule", accepte ce qu'on lui
offre et signe. Nous sommes convaincus
que dans la moitié au moins des cas le
débiteur dupe le créancier, et profite de
la bonne, disposition qu'a le créancier de
choisir entre deux maux le moindre. Je
répète que cette pratique fait le jeu des
débiteurs malhonnêtes et que le mal de-
vient plus grave de jour en jour.

Nous avons fait un mémoire hâtif des
cas de détresse commerciales qui ont at-
tiré notre attention de façon ou d'autre

au cours du dernier mois. Dans tous les
cas, sauf un, on pouvait discerner l'esprit
de fraude, mais, dans tous ces cas, on
avait demandé aux créanciers - et ils
le firent - de se contenter d'un petit
pourcentage de ce qui leur était dû, tou-
jouis pour la raison énoncée plus haut:
"Si vous le réduisez à la faillite, vous en
obtiendrez encore bien moins."

Dans le cas No i, le passif du débiteur
était de $îo,ooo et on évaluait son actif à
$5,ooo. L'offre de règlement était de 40
pour cent payable immédiatement en es-
pèces. Le débiteur avait déjà fait fail-
lite deux fois et avait une très mauvaise
réputation. Il était prouvé que juste
avant que son avocat n'eût envoyé son
offre de 40 pour cent, le débiteur avait
transféré une belle portion de son actif
à un ancien comptable qui avait épousé
une de ses cousines. De plus, il possé-
dait, au nom de sa femme, deux immeu-
bles d'un assez bon prix.

Il y avait là fraude bien préméditée.
Il y eut assemblée des créanciers, plu-

sieurs refusèrent d'abord d'accepter l'of-
fre de'40 pour cent, voulant pousser l'af-
faire jusqu'au bout. Leurs avocats leur
conseillèrent de ne pas adopter cette
ligne de conduite, leur parlant des frais,
des lenteurs de la justice, de l'issue dou-
teuse du procès, etc. En fin de compte,
l'inévitable arriva: tous les créanciers
acceptèrent le 40 pour cent. Ce débiteur,
évidemment, pouvait fort bien payer et
nous sommes persuadés qu'il considère
la faillite comme une entreprise qui rap-
porte gros et qu'il continuera à en agir
ainsi, tant que ses créanciers mettront
de côté aussi facilement et aussi com-
plètement la question de principe. Il
aurait probablement bien mieux valu
pour les créanciers refuser d'accepter
quoi que ce soit d'autre que Ioo pour
cent, de le forcer à faire faillite et de
commencer la lutte contre lui de façon
à dévoiler ses agissements et à le mettre
dans l'impossibilité de recommencer. Il
y a bien des débiteurs de ce genre-là!

Dans le cas No 2, le débiteur, un épi-
cier, offrait 25 pour cent. C'était un
vieillard ayant µne femme bien plus
jeune que lui, et il était prouvé qu'il
avait fait de gros bénéfices dans son
commerce et les avait donnés à sa fem-
nie. Elle était extravagante, mais avait-
elle dépensé tout ce qu'il lui avait donné
ou bien avait-elle mis cet argent de côté?
On n'aurait pû le savoir qu'au cours d'un
procès. Elle retint les services d'un avo-

cat, qui parla très haut, à une assemblée
des créanciers, de la somme d'argent
qu'elle consentait à lui verser pour qu'il
défendit ses droits et les créanciers ac-
ceptèrent les 25 pour cent. Il est extrë-
ment probable - ce n'est pas une simple
conjecture - qu'en luttant pour faire
rentrer dans le bon chemin ce débiteur
on aurait obtenu un règlement à raison
de 75 à 8o pour cent. Le débiteur a con-
tinué à faire des affaires.

Dans nombre d'autres cas, on voyait
que le débiteur profitait du peu d'inclina-
tion du créancier à avoir des tracas et
des dépenses pour la défense d'un prin-
cipe. Un de ces débiteurs disait entre
autres choses: "Si vous me réduisez à la
faillite, je pourrai vou susciter des trou-
bles et vous occasionner des dépenses de
toutes sortes. Vous constaterez en fin
de compte que les frais auront tout en-
glouti, tandis que si vous voulez régler
maintenant, vous aurez votre chèque
dans dix jours." Dans ce dernier cas, il
s'agissait d'une offre de 6o pour cent; et
il est certain que si les créanciers avaient
fait preuve de fermeté, ce débiteur au-
rait versé tout le montant qu'il leur de-
vait. Cependant, tous acceptèrent les 6O
pour cent et certains d'entre eux étaient
bien joyeux même de les recevoir - ils
pensaient que c'était là un bon arrange-
ment et ils se réjouissaient de ce que le
débiteur était assez honnête pour ne pas
leur faire tort d'une plus forte somme!

D'après notre propre expérience, nous
sommes convaincus qu'il ne se passe pas
de jour sans qu'il y ait des faillites d'un
caractère plus ou moins frauduleux et
dans lesquelles un débiteur a pleine con-
fiance de se tirer d'affaire en ne payant
ce qu'il a résolu de payer.

Le principe d'accepter le règlement
proposé par le débiteur peut être bon au
point de vue pratique, mais au point de
vue de l'honnêteté et de la morale, il est
faux.

Quel est le remèdeý Il faut que les
créanciers, quand ils sont en présence
d'un failli de ce genre, mettre de côté
tout sentiment égoïste, résolvent de faire
un exemple pour que tout le commerce
en bénéficie. Que les débiteurs malhon-
nêtes apprennent qu'il leur faudra désor-
mais appuyer toute offre de règlement
sur des preuves entières et tout à fait
sincères et ils ne réussiront pas plus à
faire accepter leurs offres - telles qu'ils
les font en ce moment - qu'ils ne ten-
teraient de voler sans ailes.

n

Ferronnerie, Quincaillerie, Peinture
Matériaux de Construction, Etc.
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Signalez à vos Clients l'Economie
qu'assure

LA FOURNAISE 'HECLA'
Montrez-leur le foyer encerclé d'acier, dont la surface radiante est

trois fois plus grande qu'on ne peut en obtenir une par un autre procédé.
Le foyer HECLA chauffe l'air plus rapidement, envoie la chaleur à travers
les régistres au lieude l'envoyer dans la cheminée. Ceci permet de réa-
liser une économie d'après les expériences faites, d'une tonne de charbon
sur sept

Puis montrez-leur les joints en acier fondu d'HECLA, qui rendent
impossible la diffusion dans la maison, de gaz, de cendres ou de poussière.

Ces avantages très importants-grande quantité de chaleur hygié-
nique en économisant au moins une tonne sur sept-sont là des argu-
ments qui convainquent rapidement. Servez-vous en avec vigueur et vous
n'aurez pas de difficulté à vendre des fournaises HECLA.

CLARE BROS. & COMPANY, Limited.
PRESTON, • --. - - - • ONTARIO.

Représentant pour la provinoe de Québoo : J. E. JAMIESON, Lennexville, Qué.

Vous devriez insister pour avoir ce
"I'" vernis à plancher.

Le fameux "Liquid Granite" de Berry Brothers est l'étalon depuis
- des générations. Il résiste bien à toutes les plus rudes épreuves de

durée et de détérioration.
Il a un bon aspect, une bonne durabilité et est le produit d'une

GRANIT expérience de 55 ans. Ce n'est pas tant le montant que vous payez que
ce qu on vous vend qui détermine la valeur d'un vernis.

Le "Liquid Granite' est un vernis d'une si remarquable souplesse et
élasticité que, bien que le bois recouvert de ce vernis puisse se bossuer à la suite d'un coup,
le vernis cèdera sans craquer et, si on le lave à l'eau savonneuse, il n'en sera pas affecté.
Si vous achetez le "Liquid Granite" de Berry Brothers, vous SAVEZ que vous avez un pro-
duit de qualité--pourquoi faire des essais avec quelque chose qu'on PRÉTEND aussi bon ?

1858 BERRY BROTHERS 1913
Les plus grands mañaufacturiers de vernis du monde entier.

WALKERVILE, ONTARIO

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ "LE PRIX COURANT".
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LA SITUATION.
Il ne s'est produit aucun changement

de quelque importance au cours de la
dernière huitaine; les prix restent fer-
nmes, les affaires sont assez actives pour
cette période de l'année et les rentrées
d'argent sont, somme toute, satisfaisan-
tes.

Nous cotins:
PLOMBERIE

Tuyaux de plomb
Les prix sont de 7.50 moins 59o pour

tuyaux en plomb et de 9.00 pour tuyaux
de plomb composition moins 5%.

Tuyaux de renvoi en font et acces-
soires

Les escomptes sur les prix de la liste
sont: tuyaux légers, 6o%; tuyaux moyens
et extra-forts, 6s%, et accessoires légers,
moyens et extra-forts, 7o%,.

Tuyaux en fer
cotons, prix de la liste:

zoo pieds 6.oo
ioo pieds 6.oo
ioo pieds 8.5o
i00 pieds ii.So
zoo pieds 17.00
ioo pieds 23.00
zoo pieds 27.50
ioo pieds 37.00
zoo pieds 58.5o
ioo pieds 76.50
100 pieds iog. oo
zoo pieds 92.00

Tuyaux galvanisés
Nous ton% prix de liste:

zoo pieds
1oo pieds
zoo pieds
zoo pieds
zoo pieds

V4 z0o pieds
va zoo pieds

zoo pieds
V2 zoo pieds

6.00
6.00
8.50

11 .50
17.00
23.00
27.50
37.00
58.50

3 ioo pieds7
3 Ya zoo pieds 9

4 zoo pieds i
Les escomptes sont les suivants:
Tuyaux noirs: i pouce et 1 pouc<

P.C.; i Pouce, 69 P.C.; i à 4 Pouces,
p.t..

Tuyaux galvanisés: i à 1 Pouce, 4
c.; i pouce, ,59 P.C.; à à 4 Pouces,
P.C.

2 Pouces
21 pouces
3 Pouces
31 Pouces
4 Pouces

Tuyaux en acier
zoo pieds
zoo pieds 1

1oo pieds 1
Fer-blanc Charcoal

Nous cotons: 1 C. 14 X 20

Fer-blanc en feuilles
K. Extra par X et pr est

suivant qualité
(Caisse de 112 feuilles, zog lbs. in

Au coke - Lydbrook ou égatl
[C. 14 x 2o, base bte

(Caisse de 112 feuilles, io8 lbs. n<
Au Charbon-Terne-Dean ou ég

1C. 20 à 28 btc
(Caisse de 112 feuilles, 216 lbs. n.

(Caisse de 56 lbs.)
XX, 14 x 6, gauge 26 lb. 0.07

Feuiles étamées
72 x 30 gauge 24, ioo Ibm.
72 x 30 gauge 26, ioo Ibo.

Tôles galvanisées "Canada"
Nous cotons: 52 feuilles, $4.75;

feuilles, $5.oo.

Feuilles:
22 à 24
26
28

Tôles noires

T8les galvanisées
Nous entons à la caisse:

Gorbals Queens

6.50
2.00
9.00

e, 63

721

8p.

Best Best
28 G 4.40
26 G 4.20
22 à 24 G 3.75
16.-20 3.65

Les prix de lai
tôt à la hausse.

Cornet
3.95
3.50
3.45
3.20

miarque

Apollo

Head Lis
4.40 4,20
4.20 3.95
3.75 3.45
3.65 3.35

Curaet mont plu-

62J toi oz=28 Anglais 4.35
28 G.=26 Anglais 4.10
26 G. 3.85

90 24 G.369.o 2G: 3.602.25 16 à 2o G. 34
33. Moins d'une caisse, 25c de plus par

z*5 oo livres.
9.80 28 G. Américain équivaut à 26 G. An-

glais.
4.65 Petite tôle 18 X 24 52 feuilles 4.45

Petite tôle 18 X 24 6o feuilles 4.7
1.00 Soudure

1.0 Les Prix sont plus élevés de ic par lb.
Nous cotbns- barre demi et demni, g-et rantie, 283/C; do., 25!/3C. "Wiping", métal

4.5pour plombiers.
et) QUINCAILLERIE
,NLI Boulons et noix

7.40
et)

0 .071

8.50
9.00

6u

2.65
2.75
2 .85

Fleur
de

Très ferme et à la hausse.
Nous cotons:

Boulons à voitures Norway ($3.oo) 5o
et 10 pcB oulonspàC voitures carrés ($2.40) 6o et
10 P.C.

Boulons à voitures ($i.oo): grandeurs, I
et moindres, 6o et 10 P.C.; 7/16 et au-
dessus, 55c.

Boulons à machine, 1 pce et au-dessous
6oc.

Bail zoo Ibo. 11.20
Boulons à machine, 7/16 pce et au-des-

sous, 57Y4e.
Boulons à lisse, I et plus petits, 6o et

55 et 10 P.C.
Boulons à lisse. 7/16 et plus gros, So et

s P.C.
Noix par bottes de zoo ibn

ILA S AISO1N DE ]LA CHASSEylnL: EST OUVERTE

COMMENT SE VEND VOTRE STOCK?
Un bon sujet de conversation à propos de vos cartouches DOMINION

pour fusils Impérial, Régal, Sovereign.
Elles ne Eont chargées que de poudre sans fumée Epaisse et de Calibre, la première du monde entier et ce ne sont que

des cartouches refroidies deux fois.
Les cartouches à p"-udre noire Crown, c'e- t un Peu Sûr.
Les Cartouches D)OMINION sont fabriquées entièrement au Canada, et sont spécialement adaptées à *es condit'ons

climat ériques variablesi
Le But de la DOMINION C %RTRID(ECO. est d'afsurer les qualités-rEgulièrts de tir de chtique carte uche parla cnm-

hinaison convenable de la Poudre, de li Balle et de la Bourre, pour que le recul lait le plus faible possible tout en maintenant
larpidité. un modèle parfait et une pénétration sûre.

Vos clients

DOI1NION CARTRIDfiE C0O, *
connaissent la marque.

Limited. Montréal, Po Q.
EN EÇ1RJVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ "LE PRIX COURANT'.

(Ferronnerie) Marché de Montréal i

Nous

Y34
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I est
Avantageux
de Vendre

Ils sont soutenus par
la sorte de co, opération
qui assure non seule-
.ment de bonnes ventes
et de bons profits pour
lemarchand., mais de, la
gatîsiaction réelle 'à ses
clients. Laissez-nous
vous le prouver. ...

ez ne

Martin Senour
Companayq Limited.

MONTHREAIL.

WINNIPEG.

Nous cotons:
Noix carrés 4c la Ilb. de la liste
Boulons à charrue, 5o et 10 P.C.

La broche barbelée est cotée $2.421
les ioo livres à Montréal.

Crampes à clôtures
Fer poli $2.60
Fer galvanisé 2.80

Broches pour poulaillers
1X20 X30" 4.10
Ix 30 x 36" 4.75
1x22 x24" 5.00
x 22 x30" 6.3o
L'escompte est de So P.C. sur la liste.

1x20 x24" 3.40
*x22 x36" 7.50

Broche galvanisée, etc.
Nous cotons:

No 9 les 100 lbo. 2.30
No 12.0 les 100 Ibs. 2.45
No 13 lesiw I0 b.. 2.55

Poli brûlé:
No ro les 100 lbs. 2.35
No 0 à9 les ioo lbs. 2.35
No Il les ioo lbs. 2.42
No 12 les ioo lbo. 2.60
No 13 les '00 lbs. 2.70
No 14 les 100 lbs. 2 8o
No iS le$ 100 lbs. 2.85
No 16 les îoo lb.. 3.00
Rrfilé. p. tuyaux ioo Ibo. No 18 3.85
Rrùlé. p. tuyaux roo lbs. No 19 4.70
'Extra pour broche huilée, îoc p. 100 lb.

Broche à foin
La demande est faible.
Nous cotons net:
Marché très ferme.
No 13, $2.25; No 14, $Z.30, et No iS,

$2.4o. Broche à foin en acier coupé de
longueur, escompte 25 p.c. sur la liste.

Plaques d'acier
Ypouce

3/16 pouce
i00 livres 2.40
ioo livres 2.7o

Zinc en feuilles
Le marché est ferme.
Nous cotons: $7.75 à $&0c0 les îoo lb.

Coudes pour tuyaux
Nous cotons à la doit.: coudes ronds

ordinaires 75 feuilles, $i.io; 6o feuilles,
$1.35, et Polis, 60 feuilles, $1.60.

Booche moustiquaire
Forte demande.
Nous cotons: broche noire, $1.55 par

rc'uleau de ioo piects.
Broquettes

Pour boites à fraises 75 et 121 P.C.
Pour boites à fromage 85 et 10 P.C.
A valises 80 et 12J P.C.
A tapis, bleues 80 P.C.
A tapis, étamées Bo et iS P.C.
A tapis, en barils 40 P.C.
Coupées bleues, en doz. 75 et 121 P.C.
Coupées bleues et i pe-

santeur 60 P. c.
Sweeden, coupées, bleues

et ornées, en do:. 75 p.c.
A chaussures, en doit. 50 P.C.
A chaussures. en uqts i lb. 6o et 10 p.c.

Clous de broche
Nous cotons: $2.30 prix de base, f.o.b.,

Montréal. -

Clous coupés
Nous cotons: priuK de base. $2.6o f. o.

b.. Montréal.
Clous à chevil

Nnus cotons par boite: No 7, $2.00:.
Ne, 8. $2'.75. No 9. $2.60; No 10. $250o,
avec escompte de 10 P.

Fers à cheval
Nou& cotOn! fo,b,, j àontréal: ». 1.

Neverslip crampons, I le cent 3.80
No 2 No i

et plus et plus
grand petit

7/16

916

t
Vis à bol

Les escomptes à la I
Tête plate, acier
Têtte ronde, acier
Tète plate, cuivre
Tête ronde, cuivre
Tê te plate, bronze
Tête ronde, bronze

Feanai

le
iste
8s
75
70
70

Nous cotons:
Wright No 3
Ordinaires
Dashboard C. B.
No 2

Peints, Soc extra par doz.
Tordeuses à linge

Nous cotons:
Royal CanadianE
ColonialE
Safety
E. Z. E.E
Rapid
Paragon
Bicycle

Moins escompte de 20 P.C.
mandè.

3.80
3.70
3.60
3.40
3.30
3.30
3.30

sont de
10 et 71 P.C.
to et 71 p.c.
io et 71 p.c.
1o et 71 P.C.
îo et 71 P.C.
10 et 71 p.c.

8.5o
4.75
9.00
7.00

uloz. 47.75
uloz. 52.75
doz. 56.25
doz. 51-75
db:. 46.75
db:. 54.00
doz. 6o. ço

Fore de-

Munitions
L'escompte sur les cartouches cana---.

diennes est de 30 et îo pour cent. La
demande est très active.

Plomb de chasse
Nous cotons net:

Ordinaire zoo lbs. 10.00
Chilled 100 lbo. Ioda0
Buck and Seal îoo lbs. 10.80

METAUX
Antimoine

Le marché est sans changement, $97
à $1o.00.

Fonte
Nous cotons:

Carron Soft
Clarence No 3

Fer en barre
Plus ferme.
Nous cotons:

Fer marchand
Fer forgé
Fer fini

base Ton lb.
base 100 lbs.
base io0 lb.

24.50
22.00

2. 1Ç
2.30
2.40

Vol. XLVI - No 39.

-Fers ordinaires et
pesants, le qrt 3.90 4.15

Neverslip crampons 7/16, le cent 2.4o
Neverslip crampons i, le cent 2.60
Neverslip crampons 9/16, le Cent 2.80
Neverslip crampons 5/16, le cent z.oo
Neverslip crampons I, le cent 2.20
Fer à neige, le qrt 4.15 4.4
New Light Pattern, le qrt 4.35 4.0
Fer "Toe Weight" No i à 4 0.75
Featherweight No o à 4 5.75
Fers assortis de plus d'une grandeur au

baril, 1oC à 25C extra par baril.
Chaines en fer

Très ferme.
On cote par ioo Ibs.:

3/16 No 6 10.00
3/16 exacq s 8.5o
V/î6 full s 7.00

exact 3 6.5o
* 6.50

1/I 4.40
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Fer pour fers à cheval
bue zoo Ibs.

Feuillard mince il à 2 pcà base
Feuillard épais No zo base

2.40
3.20
2.25

Acier en barre
Nous cotons ne%~ 3o jou~rs:

Acier doux base zoo kbs. 0.00 2.25
Acier à rivets base zoo ibs. 2.10c 2.25
Acier à lisse base zoo lbo. 0.00 2.25
Acier à bandage base zoo Ibs. 0.00 a.25
Acier à machine base zoo lbs. 0.00 2.25
Acier à pfince b;Ïse '00 lbs. 0.00 a.95
Acier à ressorts base zoo lbs. 2.75 3.10

Cuivre en lingots
Le marché est fort.
Nous cotons: $18-50 à *$19.oo les 100

ibs. Le cuivre en feuilles est coté a 27c
la livre.

Etain en lingots
Nous cotons: $5o.oo à $so.5o les zoo

livres.
Le métal se fait de plus en plus rare

sur les marchés primaires et les expé-
ditions dbminuent.

Plomb en lingots
Plus fort: $5.75 à $5.85.

Zinc en lingots
~-La demande- est faible.

Nous cotons: $6.5o à $6.75 les 1oo li-
vres.

HUILES, PEINTURES ET VI-
TRERIE

Huile de lin
Forte demande et prix fermes.
Nous cotons au gallon, prix nets : hui-

le bouillie 65c, huile crue 62c.
Huile de loup-marin

Nous cotons au gailon:
Huile extra raffinée 70C

Essence de térébenthine
Nous cotons 65c le gallon par quantité

de 5 gallons et loc le gallon par baril.
Blanc de plomb

Forte demande.
Blanc de plomb pur 8.25
Blanc de plomb No 1 7.60
Blanc de plomb No 2 74
Blanc de plomb NO 3 695S
Blanc de plomb NO 4 6.75

Pltch
Nous cotons:

Goudron pur, zoo Ibo. 0.70 o.80

Goudron liquide, bri
Peintures préparées

Nous cotons:
Gallon
Demi-gallon
Quart, le gallon
it.n boites de i lb.

0.00 4.00 Papier à couv., roui.,. 2..Plis 00. O7~
Papier à couv., roui., 3 Plis 0.00 0.95

- Papier surprise, roui., iS Ibs. o.oo o.4o.

1.45
I .50
1.55
0.10

I.90
1:96
1 75
0.11

Verres à Vitres
Les prix sont très fermes. Forte de-

mande.
Le marché Belge augmente continuel-

lement ses prix
Nous cotons: Star, au-dessous de s6

pouces uni: So pieds, $1.85; zoo pieds,
43.4o;- 26 à 40, So pieds, ja.oo; zoo pieds,
*10OO; 41 à 50, zoo pieds, $Uoo; Si à 6o,
iuo pieds, U425; 61 à 7o, zoo Pieds, 14.5o;
71 à do, 100 pieds, $5.oo.

Double Dianzond, zoo pieds: o à 2S,
$5.oo; 20 à 40, $5.45; 41 à 50. $6.25; 51 à
but $0.75; bz à 70, $7.25; 71 à 80, $12-50;
81i 5, $7.75; 86 à 90, $8.50; 91 à 95,
$z 0.00.

Vert de Paris pur
Forte demande.

Laî ils à pétrole
Drum de 50 à zo lbs.
Drum de 25 lbs.
Boîtes, de papier, i lb.
Boites de ier-blanc, i lb.
Boites papier, J lb.
Boites fer-blanc, i lb.

0.00
0.00
0.00
0.00
0.00
0.00
0.00

Câbles et cordages
Best Manilla
B3ritish Manilla
Sisal
Lathyarn simple
Lathyarn double
jute
Coton
Corde à châssis

base
base
base
base
base
base
base
base

0.00
0.00
0.00
0.00
0.00
0.00
0.00
0.00

0.19
0.20Î

22J
0.22
0:23*
0.241
0.25*i

o.1y
0.13
0.12

0. 12
0. 121
0.11
0.25
0.34

Papiers de Construction

Très ferme.
Nous cotoins:

jaune et noir, pesant
1eaune ordinaire, le rouleau
Noir ordinaire, le rouleau

Goudronné, les zoo lbs.
Papier à tapis, les zoo Ibs.

0.00
0.00
0.00
0.00
0.00

0:.350.43
2.25
2.6o

Charnières (coui*os)- Nc

àl Pouce
il pouce
2 pouces

rils, sur char
2à pouces
21 pouces
3 Pouces

Nos* S00 et- 83S
à pouce
ii pouce
If pouce
il pouce
2 pouces
21 pouces
21 pouces
21 pouces
3 Pouces
31 Pouces

4Mêémee escompte que pour.
charnières d'acier poli.

FERRAILLES

Cuivree fort et fil de cuivrec
Cuivre mince et fonds en

cuivre
Laiton rouge fort
Laiton jaune fortc
Laiton mince
Plomb
Zinc

Fer forgé Noi
Fer fondu et débris de

machines No i
Plaques de poêle
Fontes et aciers malléables
Pièces d'acier

Vieilles claques

o '.67
0.75

1.07
t.30

~.0.32

ê48

1.07

2.12 i
toutes les

La Mb.
).oo 0.11

0.o0 o.o9
0.00 0.10
).o0 0.oS,
0.00 0.o6i
0.021 0.02J
0-00 0.03
La tonne

0.0o 12.50

0.oo 16.00o
0.00 12.50
0.00 9.oo
0.00 5.oo

La lb.
0. 00 0.0ou

PLATRE

Plâtre mêlé de sable, f.o.b., au char 5.50
Plâtre dur (Hard Wall), f. o., b., 20

tonnes et p lus103
Plâtre pur (Plaster Paris), en ha-

ris, sur char,

L' Outillage
Monarch

de Savetier
Cet assortiment comprend tous

les Outils, *te., nécoessares pour
réparer les Chaussures et Harnais
et s'adressera d'une très grande
partie de la population, désireuse
d'économiser de l'argent en tai-
sant cet ouvrage elle-même. Lets
outillages "M11onareh"i se vendent
avec la rapidité du "lieu grégeois"
tout le temps I

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ ULE PRIX COURANT".

2.18

P our Réparer
les Chaussures

et

Harnais@

TRYLOOBS CtMPINY
249b rue Cralg Oues t

MONTREAL.
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La Laveuse "Blue Belle" de Maxwell
Est une laveuse qui travaille remarquablement vite et facilement, à mou-
vement alternatif. Lorsque la cuve fonctionne dans un sens,la table
à friction tourne dans le sens opposé. Cette double action qu'on ne trouve
que dans les machines "BLUE BELLE", économise beaucoup de temps.
Les ressorts à réaction double et les coussinets sur billes contribuent à en
rendre l'actionnement facile. La cuve a le grain du chêne et le cadre en
acier-cornière est fini à l'aluminium.

DEMANDEZ NOTRE CATALOGUE DE LAVEUSES

DAVID MAXWELL & SONS, St. Mary's, Ont.
AGENCE A MONTIIEAL 446-448 Rue St. Paul.

'i

Nos Vernis pour
Voitures

Coulent faoilement, sont oom-
modes pour le travail - sèohent
vite et donnent un fini DURA-
BLE et brillant comme le verre.
Laissez.nous vous envoyer un
manuel relatif aux Vernis - gra-
tuitement - une earte suffira.

The DOUGALL VARNISH COMPANY
LIMITEO . MONTREAL

Associde à la Murphy Va-nish Co.U. S. A

La Carabine "Bayard" à Chien et Détente AutomatiquesI

Traverse

ontreal

Décharge puissante. Ligne élégante. Simplicité de mécanisme. Pièces interchangeables.
trois pouces de sapin. Pèse 4 livres. Peut être démontée rapidement rien qu'avec un tournevis.

ECRIVEZ POUR AVOIR UNE BROCHURE DESCRIPTIVE.

McGILL CUTLERY CO., (REG'D) - - P. O. Box 580, M

EN UCRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ "LE PRIX COURANT".

Nous ne perdons jamais un
client une fois qu'il a com-
mencé à faire des affaires
avec nous.

POURQUOI?
Parce que nous sommes en
mesure de lui donner satis-
faction sous tous les rap-
ports. Nos marchandises
sont strictement les MEIL-
LEURES qui soient sur le
marché et nos prix sont les
mêmes que chez les manu-
facturiers d'articles infé-
rieurs. Ainsi donc, achetez
les meilleurs.

Cowan & Britton Limited.
GANANOQUE, Ont

Couplets, Pentures, Articles de Ferron-
nerie pour Constructions.

Vol. XLVI - N.0 39.
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LA CONSTRUCTION
Durant la semn

tembre 1913. lai
construction au.
pour les nouvel
$52.ooo pour les

Les chiffres ci
répartition par
coût approximai
tion, moins, les
dessous de $i,oo

Quartier.
Notre-Damie (le
St e-Cunégonde
Roseniont.
St-Paul.
St-Dlenis
F mard .....
St- André
St- Lau rent
Laurier .....
Papineau
St-Henri
Hochelaga
I)elorimier

Total .

Nou%

Rue Closse, q

aine terminée le 20 sep- son, 7 logements, 3 étages, 2c classe;
ille a émis 47 permis de Coût prob., $20,000. Propriétaire, Zéphi-
coût total de $83,340 rin St-Pierre. ioi Chomedy App. 3.

les constructions et de Avenue Hôtel de Ville quartier Saint-
répaatios. e Denis; i maison, 9 logetients, 3 étages,
réparatons. 3 classe; coût prol)., $4,000. Propriétai-

-dessous en indiquent la re, Alcide Maroîs, 3161 avenue Hôtel de
quartier et donnent le Vilit.

tif de chaque construc- Rue Clarke, quartier Saint-Laurent; i

détails des permis au- maison, i logement, 2 étages, 3e classe;
coût prob., $î.ooo. Propriétaire. Lavet &

O. Son. i8 avenue des Pins Ouest.
P>remière Avenue, quartier Rosemont;

Montant. i maison, 3 logements, 3 étages, 3c cas-
Gràces .... ... $ 3,050 se. coût proh., $3,300. Propriétaire, J.B

Pelletier, 377 7e Avenue, Rosemont.16:320 Rue De Gaspé, quartier Laurier;i
4, 850 maison. .4 logements, 3 étages, 3e classe;

220 coût prob., $4.500o. Propriétaire, bos. Ro-
22.700 clbeleau, 2949 St-Dominique.

800 Rue Alice, quartier St-Denis; 1 mai-
son, 5 logements, 3 étages, 3e classe;

20,000 coût prob., $4.500. Propriétaire, Edmond
i,000 Morin, 25 Fortification.

25,500 Rue C'artier, quartier Papineau;. i mai-
2o9o son,. 3 logements, 3 étages, 3e classe;

2000 Coût prob.. $3.000. Propriétaire, G. Ro-
8oo clion, 8.;o St-André.

8.ooo Rue De Laroche, quartier St-Denis; i
4,000 maison. 3 logements. 2 étages, 3e classe;

________ Coût l)rob., $2,200. Propriétaire, O. Mai-
sonneuve. 17o813 Delaroche.

.$135.340 Rue Chestnut, quartier Saint-Henri; i
maison, 3 logements, 3 étages, 3e classe;

!eaux Permis. coût proh., $4.ooo. Propriétaire, S. A.
DeRepentigny, 63 G.-E. Cartier.

uartier St-André; i mai- Rue Fairmount. quartier Laurier; i

maison, 6 logements, 3 étages, 3e classe;
coût i>rob.j $4.000. Propriétaire, Isaac
Frank, 61o Christophe Colomb.

Rue Chanîhly, quartier Hochelaga: i
maison, 5 logements, 3 étages, 3e classe;
coût proh.. $4,ooo. Propriétaire, D. Lé-
tourneau, 455 Cblamhl)Y.

Rue Casgrain, quartier Laurier; 3 niai-
sons, 13 1ogemncttN' 3 étages, 3e classe;
coût prol)., $8,ooo. Propriétaire, A. P>i-
ché, 524 Casgrain.

Rue Bordeaux, quartier Papineau: i
maison. 3 logements, 3 étages, 3c classe;
coût prob.. $3,300. Propriétaire, Geo.
Brabant, 1130 Bordeaux.

Rue Albert. quartier Ste-Cunégonde; i
fabrique, A étages, 2c classe; coût prob..
$8,ooo. P>ropiriétaire, J. 1). Montpectit, 73
avenue Argyle.

Rue Christophle Colomibe, quartier St-
Denis, i maison, 3 logements, 3 étages,
3c classe; coût prob., $.000o. Propriétai-
re, Ed. Gauthier, 1254 Christophle CO-
loible.

Réparations.

Rue Cartier, quartier Papineau; i mai-
son, 3 logements, 3 étages, 3c classe;
coût prob., $8,ooo. Propriétaire, G. Ro-
chon. 85o St-André.

Rue Delaroche, qluartier St-l)enis; i
maison, 3 logements, 2 étages, 2e classe;
coût prob., $2,200. Propriétaire, O. Mai-
sonneuve, 1708B Delaroche.

Rue Chestnut, quartier Saint-Henri; i
maison, 3 logements, 3 étages, 3e classe;

LES OUTILS DE. BUOHERON
DE PINK

Les outils Etalons dans~ toutes les provinces
du Doni inion, en Nouvelle Zélande, Aus4-
tralie, etc.

Nous mnanufacturong toutes sortes'd'outils
de bûcheron-Légers et le Bonne Durée.

TELEPH. LONGUE DISTANCE, No 87

Demandez notre catalogue et notre liste de prix.-

Vendus dans tout le Domninion par tous les
Marchands de ferronneýie en grog et en
détail.

The
THOS. PINK Co., Limited

Manufacturiers d OUTIS de BUCHERON

PEMBROKE ONTARIO
F 'y

FABRIQUÉi AU CANADA

EN ECRIVANT AUX ANNONCUURS, CITEZ "LE PRIX COURANT-.

à-
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POELES EN ACIER

JEANNE D'ARC
Avec Réservoir et haute cloison en tuiles

Doublés d'Aniante - Garnitures en Nickel.

Foyer pour bois et charbon, Porte de
fourneau garnie d'un thermomètre.

Ecriver pour avoir les prix et une
description complète.

Record Foundry
and Machine Co.

I7, rue Mill, Montréal
ET AUSSI

MONCTON, N. B.

w_____________________
h

PANIERS et MANNES en OSIER
LES PLUS BAS PRIX COMMERCIAUX
ET PROMPTE LIVRAISON GARANTIE.

Assortiment complet des Célèbres Bros-
ses et Balais de BOECKH. Nous
sommes heureux d'exhiber un assortiment
très considérable d'Echantillons.

Conseils d Experts au sujet du Choix
des Lignes se Vendant le Mieux.

Venez, Ecrivez ou Téléphonez pour
avoir notre Liste de Pris.

The Harold E. Smith Sales Co.
Agents de Ventes et Distributeurs

130, ]RUE CRAIG EST

(Deux Portes à l'Ouest de l'H6tel des Postes)

MONTREAL

De Réputation Internationale
La marque de Vernis reconnue comme la pre-
mière datis le ionde entier et dont le détaillant
peut pousser la vente avec entière satisfaction.
Les Vertis et spécialités de Vernis

INTERNATIONAL
ont soutenu leur réputation depuis plus de qua-
rante ans. Ils sont le produit de l'expérience,
du grand soin et du mélange attentif des ingré-
dients ; chaque bidon est garanti contenir une
Pleine Mesure Impéeiale.
Mettez en vedette la Marque International.

huwu~
TORONTO WINNIPIRG

ManufactLre Canadienne-de Vernis Etalons

NIW-YORK
BERLIN

CHlUICAG$b
BRUXELLba

LONDRES
MELBOURNE

La plltus g ande mnaniufacture du mî< n lc et 14 prenièie

qui ait établi des étalons .l>finitifs de qualité.

'i

a
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coût prob., $4,ooo. Propriétaire, S. A. De
Repentigny, 63 G.-E. Cartier.

Avenue Fairmount. quartier Laurier;
I maison, 3 logements. 3 étages. 3e clas-
se; coût prob., $4.ooo. Propriétaire,
Frank Isaac, 619 Christophe Colombe.

Rue Chambly, quartier Hochelaga; i
maison, 5 logements, 3 étages, 3e classe;
coût prob., $4,000. Propriétaire, D. Lé-
tourneau, 455 Chambly.

Rue Casgrain, quartier Laurier; 3 mai-
sons, 13 logements, 3 étages, 3e classe;
coût prob., $4,000. Propriétaire, A. Pi-
ché. 524 Casgrain.

Rue Cartier, quartier Delorimier; i
maison, 5 logements, 3 étages, 3e classe;
coût prob., $4,000. Propriétaire, Jos.
Tessier, 843 St-André.

Rue Bordeaux, quartier Papineau; i
maison, 3 logements, 3 étages, 3e classe;
coût prob., $3.300. Propriétaire, Geo.
Brabant, 1130 Bordeaux.

Rue Albert, quartier Ste-Cunégonde;
I maison, 4 étages, 2e classe; coût prob.,
$8,ooo. Propriétaire, J. P. Montpetit, 73
avenue Argyle.

Rue Christophe Colombe, quartier St-
Denis; I maison, 3 logements, 3 étages,

3e classe; coût prob., $2,ooo. Proprié-
taire, Ed. Gauthier, 1254 Christophe Co-
lombe.

Rue Villeneuve ouest, quartier Lau-
rier; i garage. i étage, 3e classe; coût
prob., $î,ooo. Propriétaire, J. A. Ville-
neuve. 20 Villeneuve Ouest.

Rue Bordeaux, quartier Papineau; I
maison, 3 logements, 3 étages, 3e classe;
coût proh., $3.300. Propriétaire, Geo.
Brabant. 1130 Bordeaux.

Rue Addington, quartier Notre-Daine
de Grâces; i maison, 2 logements, 2 éta-
ges, 3e classe; coût prob., $28,ooo. Pro-
priétaire, John Hastick, 12 avenue Ad-
dington.

OCCASIONS D'AFFAIRES

Nos abonnés que pourraient intéresser
les demandes de représentations, d'agen-
ces, de marchandises, etc., publiées dans
"Le Prix Courant", n'auront qu'à nous
faire connaître le numéro de l'occasion
d'affaires qui les intéresse pour que nous

leur adressions tous les renseignements
utiles.

12.530. Produits généraux.- Une mai-
son <le premier ordre de Hambourg, d'a-
gents importateurs et commissionnaires,
est préte à représenter des exportateurs
canadiens de produits. Bonnes référen-
ces di Canada et des Etats-Unis.

12.531. Agent. - Une maison de Bien-
ne, Suisse, désire nommer un agent fia-
ble, au Canada, pour la vente d'une spé-
cialité de montres Suisses, etc.

12.582. Voltille. - L.es exportateurs
canadiecns devraient correspondre avec
une maison <le gros de St-Jean, Terre-
neuve.

12,583. Beurre, fromage, oeufs. - Une
maison de gros de Terreneuve désire
correspondre avec des exportateurs ca-
nadiens.

12,584. Fruits. - Une maison de Ter-
reneuve demande à correspondre avec
des producteurs canadiens de pêches,
poires, raisins et autres fruits.

12,585. Chaussures. - Une maison de
Terreneuve voudrait connaitre des noms
de manufacturiers canadiens.

Soyez toujours circonspect et cour-
tois. Supportez les fautes des uns, l'im-
politesse des autres, et pardonnez à tout
le monde, excepté à vous-même.

Courroies Spéciales
Nos Courroies sont recouvertes de
notre Ciment Imperméable et peu.
vent être exposées au froid ou à la
chaleur sans danger d'être gâtées.

D. K. McLaren,
Limited

351, rue St-Jacques,
MONTRBAL

Tél. Main 4904-490s et 724

Il n'y a qu'une qualité supérie
VIS

i ~FR

ure et c'est celle de "10R10W"
ý'AJWSTAGE.
A TETE.
-NOIX.

WSES TORDUES.
Quand vous commandez cn specilités
insistez pour larmarque *"M0RDOW1" et

vous reconnattrez que vous aurez eule mleu produit qu'il y ait.

John lorrow Screw and Nut Co., Limnited. . lagersoll, Ont

CHARBON
Anthracite et Bitumineux.

Expédié par voie ferrée ou voie d'eau à tous
endroits de la Province de Québec.

GEORGE HALL COAL CO.

OF CANADA, LIMITED.

126 UE STI-PIEREB, MONTReA L,

La progression du Dominion ouvre un marché plus vaste et nos ma
chandises sont les mieux établies dans leur ligne. C'est une bonne raison
pour tenir les

REGLES ET GALLONS DE MESURE

L yUF//

On les demandera. Ils donneront satisfaction. Ils sont faits au Canada
flb annonceront tout votre stock.

CATALOGUE SUR DEMANDE.

riZf< WNRLf 0.~FCAfADAJTA
0iNO&ONT.

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ "LE PRIX COURANT".

r
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Renseignements Commerciaux
Nouveaux établissmeents

Lacline-WVnî. l3leau & Cie, emboutcilleurs.
Monti eal-Anglo- French M fg. C~o., man. de sirops, etc.;

Burdick Bros., épiciers; Canada Clothing Mfg. Co., man. de
vêtements; Canadian Clothing Mfg. Co., vêtements en gros,
Champagne & D)umas, bois et charbon; Dunn's Diamond Dis-
infectant, muan.; lerr>n & Lacombe, épiciers; Frank Dccoste
& Co., marchands; Jacns & Hlayes, pharmaciens; Louis Beau-
dry & Cie, fournitures; W. McNally & Co., Ltd.; Rivard &
Morin, 1). G.; Rothestein Bros., man. de pantalons; F. D. V.
Ryan & Co., papeterie; 0. St-Jean, bijouterie; Swedish Cana-
dian Steel Co., Ltd. ; Tointoin Co., lotions; joseph Ullimani1,
impulortateurs; Vogel Ex ternal Remcdy Co.

St. John's-C. et M. lRahal, nouveautés.
I)aveluyville.-L~a Compagnie de Chaises,. Ltéce.
Montréal-Apollo A mateur Athlctic Association, I nc.

Duteh Tea Roonis, Ltd ; St. Georges La 'nd Co.
Shawinigan.-Kinderen Ader & Fils, man. dcc biscuits

Shawinigan Drug Stor.
St- Ilazile-Staiiisias Sansoucy, boulangers.
Trois- Rivières.-Quecbec & St. Maurice Industrial Co.
Victoriaville-Drouin & Paré, presseurs.
Montréal. - Chase & Sanborn, thés, etc.; Frechen &

Latraverse, agents de manufactures; Haiînah & Nassif, nou-
veautés; Lax & Rosenstein, manufacturiers de manteaux;
Leduc & Daoust, entrepreneurs; S. F. M. Smith & Co., agents
(le manîufactures; Uptown lnvestment Co., agents commis-
sionnaires; Vosbcrgs, Ltcl.

Montréal-Caron & Adanm, contracteurs; Canadian Con,-
missary Co., prov.; Colonial Lubricating Co.; Eastern Print-
ing C~o.; Oswald 1Vranco, agent de manuf.; H. Gagnier, Led.;
Green Skirt Mfg. Cr).; La Cie Générale d'Immeubles, Ltd.;
Margel & Langevin, agents d'immeubles; Northern Garage;
A.. Opptnhim.er & Co., marchands et manufacturiers; Rou-
leau Brus., épiciers Tate Electries, Ltd.; Tip Top Bread.

Chambly Bassin. - Ostigny, joseph, et Fils, dissolution,
maigasin général.

Montréal. - Artistic Ladies' Tailoring Co., dissolution.
Montréal. - Bergian Realty Co., dissolution. Agents

d'immeubles.
Montréal. - Carrière, F. X., et Cie, cession. Bois et

charbon.
Montréal.

r egis tremnen t.
Montréal.

Négociant.
Montréal.

liqîuidateur.
Montréal.

Monîtréal.

-German Fur Co., dissolution. Nouvel en-

-Henry, L. A., Sr., demande de cession.

-Legallée Frères, Ltée. J. W. Richard,

-W. Levecofi et Cie, dissolution.
-Montrca. Planning Mill, dissolution.
-Pharmacie Ste-Catherine, dissolution. Dro-

Montréal. - J. Phillips, décédé. Constructeur.
Montréal. - Union Clothing Manufacturing Co., cession.

A\ssemublée <les créanciers le 17 courant.
Monîtréal. - Westmount News, News Publishing Co.,

(lis sol ut ion.
Québec. - L. C. Dunuais et Cie, endommagés par le feu.

Peint rus.
Québec. - E. G. Odeil. Actif annoncé à vendre le 23

courant. Bois de charpente, etc.
Trois-Rivières. - Three Rivers Fish and Fruit Co., dis-

solution. Geo. Lanouette continue sous la même raison
sociale.

Bedford. - Lebeau & Langevin, notaires.
Cap St-Martin. - La Compagnie St-Laurent Quarry, Ltd.

Farnham. - Imperial Specialty Co.
Montréal. - Academy Candy Story; Canadian Casing

Co., Limited; Canadian Credit Men's Trust Association,
Limnited; Coulonube Realty Co.; Cbaring Cross Industrial Co.,
Limited; Drummnond, McCall & Co., Limited; Ernest Tailor-
ing Co.; Montreal Apartment Co., Limited; Montreal Phar-
nuaceutical Co.; James Muir Co., Pierre Christe, Armand
Robi & C ie, I.es Nouveautés, théâtre; Société Culinaire de
Montréal; Star Barber Shop; Twinplex Sales Co. of Canada,
mianufacturiers de rasoirs de sûreté, etc.

Montréal. - Artistic Ladies' Tailoring Co.; J. T. Ash-
ton, peintre et décorateur;.J. N. Bisson. tabac; Central Cana-
dian kealty Co.; Darling & Brady, Limited, manufacturiers;
John Douglass & Son & Witness Press, imprimeurs et édi-
teurs; Albert Dufour, enreg., marchand; P. Guillette & Cie,
entrepreneurs; Home Family Wet Wash; Institution d'Hyp-
notismne et Magnétisme du Canada; L'Epargne Immobilière.
Limitée; Modern System Lunch; Rigaud Edgewater Syndi-
cate, Limited; Tannenbaum & Glazer, tailleurs; Titan Elc-
tric Supply Co.; Valley Construction Co., Limited.

'I

L ES personnes qui achèten~t le Ciment "Canada" chez yous, sont de celles
dnlaclientèle pour les autres articles est aussi des plus précieuses.

Le fermier qui se sert du béton pour les améliorations sur sa ferme, est, à n'en
pas douter, un homme éclairé, progressif et prospère. Sa clientèle est pré-

cieuse. De tels fermiers savent que

LE -CIMENT CANADA
e8t le meilleur ci'ment à, employer dans les travaux de ferme. En tenant le
Ciment 'Canada", vous pouvez vous attirer la clientèle de zette clasme très
désirable. Non seulement ces personnes achèteront leur ciment de vous,
mais aussi beaucoup d'autres articles de nécessité journalière

Canada Cernent Comnpany Limited
Bureaux des ventes a%

MONTREAL, TORONTO, WINNIPEG, CALGARY.

Commandez au bureau le plus proche de chez vous.

Vol. X I.V 1 - No 39.
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No 505 -Modèle de poche -Etui en cuir. No 503 - Mo Jie de poche -Etui en métal.
Pour vendre à $5 00. A vendre à $5.00.

CE NECESSAIRE EPATANT DE GILIIETTE DON.
NERA de la VIE A VOTRE COMMERCE de NOEL.

D)es demi-mesures ne rendent pas la justice, à l'occasion (le faire des affaires à
Noël, qu'offre le Rasoir de Sûreté Gillette Occupez'-vous-en très sérieusement,
montrez une série de rasoirs Gillttte qui fera s2nsatioin et permettra à vos clients
de faire un bon choix.
Voici un absortinient (lui convient bien pour un niagasin (le dlimiensions modérées.

i. -5oj. Format (le poche, étui en l'eau de \'aclie Nue. Rasoir triple
plaqué argent. Pour vendre $ 5.00

i -503. Formuat (le poche. Etui en métal. Rasoir triple plaqué argent
Pour vendre . 5.00
ou néce-isaire étui en métal, Nos Soo, 5oi, 502 Ott 504.

1-461. Nécessaire à combinaison (Rasoir Triple Plaqué Argent, 12 lames
Blair*îau et Savon à barbe, de (;illette l dans un étui en cuir à
grain Maroquin. Pour vendre $6 . S.50

i .- oo. Nécessaire à combinaison (Rasoir Triple Plaqué Argent. 12 la-
mies, B aireau et savon à barbe (le (;tllette, (dans un étui à grain
\'eau marin. Pour vendre à $ 7.50

1-46o. Nécessaire Etalon, étui en cuir à grain Veau marin, Rasoir
Triple Plaqué Argent. Pour vendre . 500

I . -46oB. Nécessaire Etalon, Etui en Métal Triple P'laqué Nickel. Ra-
soir Triple Plaqué Argent. Pour vendre à . 5,00

* - Boîte en carton contenant so nécessaires le 12 lames, à vendre,
le nécessaire à si 00 . . SI

ou une boite en carton, contenant 20 nécei"saires <le 6 lames, pour
vendre, le nécessaire à ... 50

N attendez pas (lue la saison <le vente batte Soni pleiit--conîmanîlez votre
Assortiment le Ni ël maintenant et soyez prêt à faire Toutes les affaires. Avec
chaque assortimient nous vous enverrons un approvisionneineit d' Adjuvanis de
Veilte, y compris notre Nouv elle Enseigne Ilresc, (les l'aillassons ornés <le pièces
<le mionnaie, des Enseignes en Couleurs et des circulaires pour envoyer par la
poste, si vous eii désirez.

6ilIelte Safety Razor Co., of Canada, Limited
Bureaux' et Manul acture. * Le Nouvel Edilîce Gillet(e, Montréal., P'. Q.

-ubre 1913.

No 461 i-Né cessai,. eobias- en
cuir. -A vendre à $5.50.

No 00-Nécessaire rombinaison.
Ltui en cujr.-A vendre à $7.50.

No 460 -Nécessaire Etalon.-Etui en
cuir.- A vendre à $5 00.

12 Lames dans une boite.
Plaqué Nickel.

Pour vendre à SI .100.
6 Lames en Boite.

Pour vendre à 50c.
No 460B - Necessaie Etalon. -Etui

en métal. - 'jndestruct.ble".
Pour vendre à $5 0 J.
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A MESURE QUE LE CANADA GRANDIT
Il y a tant d'étrangers arrivant au Canada, M. l'Epicier,
que la diminution de la population dans les autres
pays cause des alarmes.
Ces gens nouvellement arrivés devraient être de bons
clients pour les plus vieux et meilleurs produits alimen-
taires de manufacture Canadienne. 4
C'est pourquoi, quand un nouveau client ouvre un
compte chez vous, vous ne devriez pas hésiter à re-
commander ces produits Canadiens, étalons depuis
cinquante ans

Le Sirop de Blé d'Inde Marque Crown

ET

Le Blé d'Inde Préparé de Benson.

En ce qui concerne la cuisson commode, rapide et
facile, ils ne peuvent être surpassés et vos clients
peuvent recevoir une brochure contenant d'excellen-
tes recettes, rien qu en nous adressant une carte.

Pourquoi ne pas le leur suggérer ?

THE CANADA STARCH CO, LIMITED.
MANUFACTURIERS DES MARQUES EDWARDSBURG.

Cardinal Toronto Brantford
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