
MONTREAI., VENDREDI, LE l -AOUT, .1913.

]LES MANUTFACTURIERS
qui désirent ardemment augmenter leur prospérité Industrielle

devraient s'établir à

MAISONNEUVE
"«LA. PITTSBURC DU CANADA"

SContigue à la Ville de Montréal et s'étendant le long du Fleuve St.Leurent.

Vici cuales des Euufac'
tits géméra les U éalims

*.xIU.Viokers ghlpyarde end
o-de.

et. Lawvemee suer.
commba cote..
Wad" King Peuwey.

Uitai Ch.. Ua1ehlae'y C.
Amadeo@ Coun.
Watm...P..tor.
Sbawwoegn Watev à Poer.
Dominion Usie, Hast à Powor.
La C0ej dAr Liquid

Faute.
U~II $«..
VIsu iras.
watma LIeedas
Mes paver owL
Demiabu DI.
A a. silo".

~' ~' ~ ~ " *' Cdess.us, crtalis il5té
bricauts de chaussantf

déjâ établis.

, muls'àASon.
p,~Sarw.u oh«.

~ 4MoDernul hoe.
- ' Dufnmnm Sho.

0115 BANQUES
'5'~ Motréal.

Pewlnolale.

KI ~ ~ ~ IE V eCLDE--BALJ1r iST.

Pour détele oomples piano et renseignements généraux, s'adresser' à

Me G. ECIREMENT, Sec.-Trës.
HOTEBL »B VMLL, MAISONNEUVE-

(INDEX DES ANNONCEURS, PAGE 31)
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La Poudr e

LEMONAOE POWDER
SOLE PROPRIETOR's

HENRI JONAS & C!
389 51 PAUL STREIT

MONTREAL
MOST PAAC1CAL 11KG'w rpour Limonade
est protégée par une marque de fabrique per-
pétuelle, obtenue conformémenk à l'acte du
Parlement du Canada en l'année mil huit cent
soixante quatorze par

ROSENHEIM & JONAS
et enregistrée au bureau des ministres de l'agricul-
ture sous le titre No 3 Folio 523 sur le régistre
des Marques de Fabrique.

Les fabricants ou vendeurs d'imitations seront pour-
suivis avec toute la rigueur de la loi.

HENRI JONAS & CIE.,
SEULS PROPRIETAIRES,

MONTREAL.

Directions pour l'usage de la poudre à
Limonade "MESSINA"

Dissolvez 1 à 2 ouillerées à thé dans un verre d'eau,
Il n'y a pas besoin de suore.
Le contenu de ce paquet fournira deux gallons de
bonne limonade.

'J-fl

hi. -

III'-
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Le Fèves cuites Simcoe de différents genres---
au naturel, avec sauce chiliou aux tomates-constituent
le produit alimentaire,à base de fèves,étalon du Canada.

La ·Marque Simcoe est très connue de
l'Est à l'Ouest, du Nord au Sud et connue
partout comme la grande favorite C est l'aliment de famille, par-
faitement cuit et préparé avec soin, suivant les procédés scientifiques.

Peu de gens apprécient la véritable saveur des Fèves de Boston

et des Pèves Cultes de Simcoe, autant que ceux qui connaissent réellement la saveur des
originelles Fèves cuites de Boston.

C'est cette saveur donnant appétit, qui fait de la Marque Simcoe celle qu'il vous
est le plus profitable de tenir-qui vous assure une vente rapide, profitable.

Commandez Votre Approvisionnement
d'Hiver Maintenant.

Dominion Canners, Ltd.
HAMILTON, ONT.-
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Cela Ne Fait Aucun Doute!

L'Epicier qui a la réputation de donner un

SERVICE SUPÉRIEUR

VEND LA

Farine de Blé d'Inde de Benson
Pour toutes fins Culinaires.

I'empois Silver Iloss
Pour le blanchissage à la Maison.

The Canada Starch Co., Limited.
Manufacturiers des Marques Edwardsburg.

MONTRrAL, CARDINAL, TORONTO, BRAETFORD, VANCOUVER.

EN ECRTVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ "LE PRIX COURANT-
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Dan l litequisut, on coprsestuniquement les Iiarqutes spéciale., de iarcl1ldlldlses (lotit les niaisons, inaîèquies en call îw1eir
,rs, ont l'agence ou la représentation directe au Canada, ou que ces mlaisonîs mnantfacturent ellrs-nîêuîes. Les prix indiqués le sonit.laprès les derniers renseignements fournis par les agents, représentants ou nmanufacturiers eux-mniîîes.

WALTER BAKER & CO., LTD. L. CHAPUT, FILS & CIE, Compressed Corned Beel 23 3 75La lb. Montréal. Lunch Ham la 2.25
Chocolat, Prime No LnhHm2S 3.50i, bte 12 Ibm., pains Thé Noir Ceylan "Owi" La lb. Lunch Lham e 3$.2 937

de i lb. et iI L 0.34 No 5, 1 lb. 30 lbs. Par cse 20C Geneva Sausage 13 2.50 23 4.25
Chocolat à la Vanille, No 5, 4 lb. 30 1ks. par csc 21C 1E'nglislî Brown 13 2.10 23 3.50bte de 6 Ibm. 0.44 No io, i lb. 30 lbs. par cse 26c Boneless Pigs Feet la 2.10 2s 3.50
German'a Sweet, i No to, i lb. 30 hk. Par cse 27c Slicecd Smnoled Beef is 1.50 is 2.50o
s. et i bte de 6 Ibo. 0. 26 No 15, 1 lb. 3o lbs. par cse 32C Roast Bref 1s 2.25 23 3.75
Breakfast Cocoa, bte No- 15, f lb. 30 Ilîs. par csc 33c lReady Lunch Loaves, Veau
de i/s, i, Il. i à., 12 No 30, 1 lb. 30 lhs. par cse 40oC J ambon, Boeuf, assortis 5is 1.60
Ibm. to box et 5 Ibm. No 0, f Ih. 30 Ilîs. par cse 41C l)îtto 13 2.75
tins. 0 .39 Thé Vert Ceylan '*Owi" La IL Boeuf Bouilli 13 2.25
Chocolat sucré, cin- No 5, 1 lb. 30 lbs. par cse 20C Boeuf Bouilli 23 3.7c
quième bte 6 Ibo. No 5, J lb. 30 ll's. par cse 21C Bloruf Bouilli 68 'j UV

pains de 1/5 IL. 0.21 No io, z s. 30 lbs. par cse 26c
Chocolat sucré, Ca- No 10, 1 s. 30 lbs. par cse 27C
racas, bte de 6 Ibo. 0.32 CHURCH & DWIGHT

Ileasted6 Falcon Cocoa (Soda
Tratuiaa chaud ou froid), btes Soda Côw Brand

de 12 Ibm., i lb. tins. 0.34 Caisse, 6o paquets de i
Caracas Tablets. cartons de Sc, lb., $3.00.

40 cartons par boite 1.25 II I~ Caisse, 120 paquets de i
Chocolat sucré, Auto, bte de 6 Ibo. 0.32 ll ~ l lb., $3.00.

Ces prix sont F.O.B. Montréal. Caisse, 30 pqts. 1 IL. et Pork and Beans, sauce tomates 23 0.95

BRODIE & HARVIE, LIMITED. 4AW!D&I6o pqts. i lb., $3.00. Pork and Beans, sauce tomates
Fains réaredeBrdi L ds.Caisse de paquets de 5c, contenant 96 boites plates 38 1 .15

re s prpre d rde ads paquets, Î300 Pork and Beans, boites haute.
RdX Xpqts de6lIbo. 3.10 sauce tomates 38 1.35- 'tIAAfTL-TMLJU r ip'

R~ed XXX pqts de 3 1D5. i.00 '.A . LiAq ~*'
Crescent pqts de 6 1W. 2.9o DUITS AGRICOLES
Crescent pqta de 3 Ibo. i.5o Montréal
Superb pqts de 6 Ibo. 2.70 Lait Laurentia cse 12 pintes .50
Superb pqts de 3 Ibm. 1.9 Lait Laurentia cse 2o chopines 1.50
Buckwheat pqts de 3 Ibo. 1.0 Lait Laurentia CSe 24 demiards 1.20
Buckwheat pqts de 6 lb.. 3.10
Griddie-Cake pqts de 6 Ibm. 3.10 WILLIAM CLARK
Griddle-Cake pqts de 3 Ibo. i.6 Montréal

Cartons contenant i doz. paquets de 6 Conserves .La doz.
lbs. ou i doz. paquets 3 Ibo., sans charge Viandes assorties 19 2.25
extra. Compressed Corned Beef 19 2.25

wx 1w
Pork and Beans, Plain la o.60
Pork and Beans, Plain 29 0.95
Park and Beans, Plain, boites

plates 35 1.15

ilL' Ecole Commerciale PrtneLlm iié
Les jeunes gens désircux de faire des études commerciales solides ne
devraient pas hésiter à se faire inscrire à l'Ecole Commerciale Pra-
tique Lalime Limitée, de St-Hyacinthe, car c'est l'institution par
excellence pour ceux qui cherchent à obtenir rapidement une situa.
tion convenable dans le commerce.
Le progr amme des études comporte tout ce qui a trait à un cours
commercial: langues française et anglaise, sténographie, clavigra-
phie, comptabilité, etc.
En plus de cela, des professeurs compétents et expérimentés sont
chargés d'enseigner la télégraphie et l'administration des gares de
chemin de fer, t la comptabilité des banques forme une classe toute
spéciale.
Dans cette classe, les élèves peuvent, grâce au système spécial à
l"Ecole Lalime, passer de la théorie à la pratique et se rendre compte
de chacune des opérations journalières transigées dans les banques.
Quant au cours de télégraphie, il est absolument moderne et n'a rien
de semblable à l'ancienne méthode longue et défectueuse, et dès que
les élèves ont terminé le cours règlementair'e, ils peuvent compter sur
bonne situation qui leur est assurée par la direction de l'école.

Pour le prospec-us et autres informations sadresser à

L'Ecole Commerciale Pratique Lalime Limitéêe
ST-HYACINTH-E9 P.Q0
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Pork and Beans, boites hautes
Plain

Fork and Beans, sauce Chili
Pork and Beans, sauce Chili
Pork and Beans, sauce Chili
Ox tongue
Ox tongue
Ox tongueIellied V eal
Jellicd Veal
Jellied Veal
Gelées de Bouillon
Gelées de Bouillon

Potted Meats
Ham, Tongue, Beef and Veal,

Tongue, Ham and
Pâtés de Foie
Pâtés de Foie

i 0. 50
Veal, pâté

Soupes
Chicken pq
Mulligataknay, Oxtail, KidneyT

mato, Vegetable,' Mock Turti
Consommé, Pois pq
Mince Meat

(Tins fermées hermétiquement.)
18 $1.25, 24 1.95, 3s 3.00, 43 4.00,

Plum-Pudding
Anglais ls 1.90

Plum-Pudding.
Anglais 2S 2.40

Boeuf fumé en tr,àn
ches "Inglass"

Boeuf fumé en
glass"

Boeuf fumé en
glass"

tranches "In-

tranches "In-

3s 1.35
la 0.60
23 0.95
39 1.15
15 8.00
28 10.00
ka 11.00
lu8 1.50
Es 3.00
28 3.75
28 3.50
Si 11.00

La Ilb.

is 1.00
ès 1.20
is 0.90

J. M. DOUGLAS & Co.,
MontréaL

Bleus à laver
La lb.

"Bîcuol", boites
z0 Ibs., 50 pq ts
de 4 carrés, 15c

"Sapphire"
lites de t4 lbs.

pqts de J lb.
d'Union", boites
de 14 Ib., pqts
de il et i lb. ioc,

WU. H. DUNN.

*8 1.35 Edward's Soupe
La doz. iPotages Granulés, Préparés en Irlande)

Variétés: Bdun - Aux Tomates -ta 1.10 Blanc.
o- Paquets. 5c. Cartons i doz. pare, 1.0 Pcarton 0.45ts I 0 aquets, Sc. Boites 3 doz. chaque

La doz. (assorties), par doz. 0.45
Paquets, Sc, par doz. de bandes

s 5.0 de s chaque 2.25
58 5.00(ou en boites de 4o bandes

Canistres, i5c. Boites 3 doz.,
grandeur, 4 os.,_par doz. 1.45

Canistres, 25c. boites 2 doz.,
deur, 8 oz., par dos. 2.35

BORDEN MILK CO., LIMITED,
Montréal.

Liste de prix pour l'Est. Fort Willia
inclus.

Lait Condensé (sucré)

Marque Reindeer (J doz. par e).
Marque Mayflower (4 doz. par ce)
Marque Clover (4 doz. par cse)

Lat évaporé (non sucré)
Marque Reindeer Jersey, Boîte de

Famille (4 doz. par caisse)
Marque Reindeer jersey, Boîte

moyenne (4 doz. par caisse)
marque Reindeer Jersey, Boite

d'hôtel (2 doz. par caisse)
.Carque Reindeer Jersey. Gallon

( douzaine par caisse)
Café (avec Lait et Sucre)

Marque Reindeer (2 doz. par cse)
Marque Regai (2 doz. pa.r cse)
Marque Reindeer, en jarres en

verre (2 doz._par caisse)
Cacao (avec Lait et Sucre)

Marque Reindeer, (3 doz. par cse)
Limite de fret: Sac par cwt.

$6.oo
5.25

4.75

3 90

4.50

4.25

4.75

5.00
4.50

6.20

4.8o

Conditions: Net 3o jours, sans escompte.

~~1I~~3St. Charles "Family" 3.90
St. Charles 'Hatel" 4.25
Lait "Silver Cow" 5-40
"Purity" 5.25

"Good Luck" 4.50

M

Prix au
Détaimat

Marque Peerless
chaque

Lait condensé.
La cae

Marque Eagle, 4
doz., chaque 6.00

Marque Gold Seal,
doz., chaque 5.25

Marque Challengedi
doz., chaque 4.75

Lait évaporé.
"Hotel". 2 doz.,

I ________

Le Réservoir de Suretê et à Mesure Automatique
de Bowser, pour l'Huile, Peut Etre Placé -dans
un Endroit Commode du Magasin,

parce qu'il est propre et ne laisse pas écIvipper d'huile pour tacher le plancher ni abîmer les articles alimentaires. Le réservoir anciendoit être tenu dans un hangar ou une cave, ce qui vous force à quitter le magasin pour aller chercher de l'Ikule. L'appareil BOWSERest pourvu d'une soupape automatique qui arrête l'écoulement d- 1 huile aussitôt qu'ou cesse de pomper, de sorte qu'il n'y a jamaisd'épanchement ;l'appareil dispense de vilaines mesures huileuses et de l'entonnoir. Le calculateur vous dit ce qu'il faut charger, etl'indicateur flottant montre la quantité d'huile qui reste dans le réservoir. De fait. pour vendre de l'huile avec propreté, il vousfaut un appareil BOWVSER. Demandez notre BROCHURE GRATUITE sur la manière de tenir et de vendre l'huile.

S. F. BOWSER & COMPANY, Inc.,
TORONTO, Ontarlo.

66-68 Avenue Frazer,
Fabriqué par des Ouvriers Canadiens et vendu par des Vendeurs 'Canadiens.
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SWIFT'S JEWEL COMPOUND

Une graisse que vous pouvez
recommander.

Vous pouvez livrer le Saindoux Composé (le Swift â vos
clients avec l'entière certitude que c'est un bon, honnête produit
Canadien.

Il y a une bonnç clientèle à vous assurer pour ce Sainidoux
Composé et c'est une clientèle qui reste.

Laissez-vous un autre en profiter ?

Swift's Canadian Co., Limited.
TORONTO. WINNIPEG, EDMONTON.

Rien d'autre ne fera l'affaire.
On et prend l'habitude dès l'enfance. et cette haixtude

dure. Alors qu'elles sont encore toutes jeunes, on dit aux
petites filles d'aller chercher (lu

SEL de Table
WINDSOR
..et c'est ce qu'elles font; elles refusent touttautre sel- à

cette époque et quand elles "sont grandes". Cultivez cette
habitude, et conservez leur confiance, (lu déb ut jusqu'à
~la fin, en leur offrant dès le début le Sel Windsor.

TUE CANADIAN SALT COMPANY LIHITED
WINDSOR ONTARIO

LA MACHINE À 10 TOUCHES

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURs, CITEZ "LE PRIX COURANT"

"Le Calice"
SAVON DE CASTILLE

n'eîvlomrnw9e n i lewns ho ' (je-
,me8 ni les (-n'n1qe.rt*,is 'd H<OÛfs.

Pour le lavage des fins tissus d'été, les délicates lingeries
e*c., recommandez le savon pur et parfait "e- Calice-.

Le Savon de Castille Le Cazlice a une rép)utatio>n d'lion-
nêteté et d'authenticité, comme les lamnes d'acier incoxopia-
rable de la vieille ville espagnole dont il tire son nom (le
"Castille". Ce n'est pas un sayon de suif, il ne contient
absolument pau de gras animal corrompu, il i-.1 iiipiit'

que l'huile et l'habileté puissent le faire.

Les gens apprécient ce savon parce qJu'ils peu%,ent comiptef
sur sa pureté et ses qualités pour un bon lavage. Ne lui
epbstituez aucun autre savon, 'M. le Marchand. Si vous n'avez
pas "Le Calice" en magasin, commardez-en à votre four-
nisseur en gros, cela vous rapportera. Fabriqué seulement
par MM. D. Leca & Cie, Marseille.

ARTHUR P. TIPPET Ci COMPANY,
MONTREAL Agents TORONTO

EST RECONNUE ETRE

SANS IRIVAE
.POUR LES

Additions,
Soustractions,

Divisions
et Multiplications.

Demandez notre catalogue, ou venez nous voir.

CIE DALTON
12 Edifice Coristine 11ONTREAL

Teulephona: MAIN 13146

Vol. LVI -No 34l.F. RIX ( I K \ Ni' \'ciredi, 22 Août 101 1.
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Marque Peerless "Boite Haute", 4
doz., chaque 4.5

Marque Peerless "Pour Famille", 4
doz., chaque 3.9

Marque Peerlesi "Petite Boite". 4
doz., chaque 2.0

CANADIAN FAIRBANKS-MORSE
CO.. LIMITED.

Montréal.

t S 0 .'

Boite dc
Botite de
Boite (le
Boite (le

Yankee Cleaner.
i gallon
Sgallon

i chopine

$1.
0<
0.
0.

D ix polir cent dI''sCoiolt e sur t oi
commande (le douze boitcs. a ssortite .

THE CANADA STARCH CO., Lt
Manufacturière de marques Edward

burg.
Empois de buanderie. La 1

C anada L.autidry Starcli ( .îs le
40 Ibs. ().0

Canada WhIite <;Ioss ( caisse dIC 40
ll)s.) paquets de 1 lb) o. .0

Vtiîpois No i. Blanc ou Illclt (cais-
ses de 48 lhs.>, boites et' carton
(le 4 Il's. .0

l-.iiip<>is No i. Bilanc oui leui (ca s-
ses (le 48 IItSJ). boites c'il carton
<le 3 lhs.0.C

Kegs No i d '-.îiî>ois Blanc No i
(caisse de i00 lbs.) 0.0

lards' No i (zSo lilo O6 I E
o I wrlnr uvr(loss. pagiutt

Chrofiln (le 1I lb. (30 11>5.) 0.07!
o l.îopo<. Sîlver (liq)% .>8 1l) ..> )ci

catiitrcs dle <> Il>. oo8
o Euipois Sueoor (ilos% (cl l>oitûb à

couîlisse de 6 lus. o o8
he-gç Silver (;loss, gros cristaux

(100 lhs.> 0.07
lrnson's Satin (.,g Il)%.) boites en

carten (le 1 11).. ét lqtuelle chiromot o 07~
I en son's I'natilel <eau froid(

la caisse 1-0 Ho.
taNco I'otato I lotir ( -0 Il>.. 0.o10
Celluloid.

;0 Ilotite contenant .45 boites cil car-
ton. patr caisse i .(X)
Empois de cuisine.

W. T. lienson & Co.'s t lIrt
)o 'repared Corn t 4o bs.) 0.o 07!~
~ anada l 'tire Corn Starchi
)o (40 lhs.) 0o 0;

32 1lioitC (le 20 )S ., 41c en plus.)
20 ELIE CHARBONNEAU
te Marché Bonsecours

Montréal

a-

b.

-. 3

H;atane-s $2 $50
Citrons. la caisse 3.00
Tomates 1.25
L'houx nouîveau,. la caisse 3.00
P'ataters. par 80 hs. 1. .25
l'runes Cal., la caisse 2,50
l'èches 1 .25
Oranges navel 5.50
Ananas, la caisse 4.50
Concombres, la dlotzaî'hr 0. 25
I'oîurnes nouvelles, la boUtc t .
Groseilles, le gallon 0.6o
P'runeaux panier 0. 0;
Pêches, panier o.8o
Poires, la caisse 4.00

*W. CILLETTCOMPAN4Y LIMITEO

Toronto. Ont.

&VIL-L JAS VIUê ae omt. il
lburmafthaadlaSI oba pointa il

=tCWM de fSC dani Otaro.
___O -xS à 0à dsIau pc.

Zd. piLlue 61976 slont S. igu>ut.
dlbkomJe< 0"à vailoe ma «Wt

L.aan en Tablettes
ORO.Yal."

Bottes 365 paquets à
bc . . . la botte $1 15
Lessive on- Poudre,' de

~I.LET 4 do&. à la caisse ;3.5v
a caisses . . . . 3.40

6 caisses ou plti, 3.35
Poudre à Pite "Magie"
Ne contient pas d'alun.

La doz.
6 do. de 6c. .. $0.50
4 dos. de 4 oz.. 0.75
4 do&. de 6 oz.. 1.00
4 dos. de 8 oz. .. 1.30
4 dos. de 12 oz. .. 1.80
2 do-Y. de 12 oz. 1.8.1
4 'os. de 16 oz... 2.2,1
2 dos. de 16 oz. . . 2.3C
1 dos. de 2J Ibo.. . 6.00
J doz. -de 6 lb,. .. 9.60
2 doz. de 6 oz.> à
1 dos. de 12 o. la Cs.
1 dos. de 16 oz. $6-V<

Vendue en canistres seulement.
Remise sp6ciale de 5% accord6e sur let

commandes de 6 caisses et plus de li
p'M4'* à Pita "Mge"l

I a

Nous ne pouvons guère
ajouter à ce qui a été ditwËau sujet de la pureté et de
la supériorité absolues du

SODA A PAIE
00W" BRAND

Quand les consomma-
teurs expriment en si grand
nombre leur confiance dans
son emploi, il n'y a pas
besoin d'argumenter long-
temps pour vous faire com-
prendre l'avantage que vous
avez à en emmagasiner.

C'est le MEILLEUR
et comme tel on devrait
toujours le trouver sur vos
rayons.

CIIURCII DWIGIIT, Limited.
Manfacurirs -:MONTREAL.

Mâ E I,

CH-EZ TOUS LES EPICIERS.

O ~ UNN, LARiOIS & CIE, Limitée
Agents pour Montréal et la province de Québcc.

\'ol. XLVI - NO 34
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Avez - vous remarqué comme
notre publicité agressive, per-
sistante, renforce la demande de

CUWAN'5
PERFECTION

(Etiquette Maple Leaf>

Profitez-vous de l'avantage que
vous procure cette demande en

poussant la vente du cacao Cowan?

THE COWAN COMPANY, LTO.
TORONTO. = - CANADA.

1N ECRIVANT AUX ANNONCRU RS. CITEZ "LIC PRl ÇQVRANT

.XoI.. El P IX < d \NT, Vendredi. 22 Août loio .
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- tta "Faua#5" - t e@
No. 1 caisse 60 pQts de 1 lb . . . 185

& caisses...... ..... 76
No. 2 caisse 120 pqts de %lb LU.8

6 caisses.....37à
-~ N o 3 caisse
~~#4DO/CI 30 pqtà. de 1 lb. 2.86
~iII~~ et 60pqts. de à lb.

.......... ... 2.75
~ No. 5 caisse

100 pqts de 10 0s. 2.90
6 caisses......2-84
Crème de Tartre de

La dot.
~r5 I lb. pqts. (4 doz. dans

! a caisse) . . . . $1.00

j lb. pqts. (4 doz. dans
ia caisse) . . . . 2.0 0

La es@
1 doz. pqte., à lbs......assor- $ 8.00
Z doz. pclts.. J lb.. .. { t Lia
j Ilb. canistreq rondes, avec couver- doz

cles fermant à vis (4 doz. dans la
calsse)............ .. 6

1 Ilb. canîstres rondes, avec couver-
cles fermant à v is (3 doz. dans la
caisse)................4.1f'

La i
6 lb. canîlstres carrées ('ý doz dtail

la caisse)..............0.33
10 lb. boites en bols .. .. ... 0.30à
25 Ilb. seaux en bois .. .. ... 0.30J

100 lb. bar-ils. .. .. . ....... 28J
560 lb. berils .

N. K. FAIRBANK COMPANY
*LIMITED

Montréal
~ Prix du Saindoux

Composé, Marque
BOAR'S HEAD. F.
0. B. Montréal.
Tinettes 6o IL o. i i
Tierces 0.11

Seaux en bois, 2o lbs. o. lia
Chaudières, 20 lbs. 0.11
Caisses, 3 lbs., 20 à la caisse 0.12
Chaudières, 5 lbs., 12 à la caissc o.1 i1
Caisses. io lbs, 6 à la caisse o. Ili
GUNN,. LANGLOIS & CIE, Limitée,

Montréal1

Prix du Saindoux

Composé, Marque

EASIFIRST

Tierces .1

Tinettes 6o lb. o. i i
Seaux en bois. 20 lbs.
Chaudières. 2o lbs.
Caisses, 3 ilbs.
Caisses, s lbs.
Caisses, i0 lbs.
Pains moulés d'une livre
IMPERIAL TOBACCO CO.

NADA, LIMITED.
Cigarettes

Athlete
Bouquet, boite 350, par bote
Calabash
Columbia (tout tabac)

2.35
2.25

b. 0. 12J
b. o. 12J
b. o. 12J

0.121

0F CA-

Le i,ooo
8.50
2.01
11.00
11.00

Coronet
Dardanelles (Turques) bouts unis
Dardanelles (Turques) bout liège

ou argent
Derby, boite de 6oo, la boite
Empire Navy Cut
Fatima
Guinea Gold
Gloria
Gold Crest
Hassan ('urques)
Imperial A. A.
Imperial A. A. i
Mecca (Egypti.ennes>
Mogul (Egyptiennes) bouts unis
Mogul (Egyptiennes) bouts en

liège
Murad (Turques) bouts unis
New Ligbt (tout tabac)
Niobe (Turques)
Old Chum
Old Gold
Pal Mal (format ordinaire)
Pali Mail (format royal)
Players' Navy Cut
Richmond Straight Cut
Sweet Caporal
Sweet Sixteen
Sub-Rosa (tout tabac)

Cigarettes importées. Le
Capstan (douces et medium)
Capstan, boites de 1o avec porte-

cigarettes
Soussa (importées du Caire, Egyp-

te), extra fine NO 25
Extra fine No 30
Khedivial
Three Casties, boites de ferblanc,

508a. et boîtes de carton 10 a.
Thiree Castles, boites de fantaisie

Tabac à Cigarettes.
B. C. No 1, 1/12 8.

1.50
12.25

12.50

10.00
8.o0
5.75
6.oo
8.50

27.00
35.00
8.50

12.00

12.00
12.00
8.50
8.00
8.00
6.3o
1.50

11.00
8.50o
5.75
8.50
1,ooo

12.00

12.50

20.00
23.00
30.00

15.00
16 .oo

La lb.
1.02

i ~i i. n

444 RUE ST.JACQUES OTE.

-Vous Pouvez fiagner de l'Argent
en Vendant ce Savon.

Car il est moinis chier que
n'importe quel suis- sur le
marché et pourtant il ne le
cède à aucun, en fait de qua-
lité.

?'otre prix pour vous n'< st
que 8o cents par douzaine
de boites et vous pouvez les
vendre au détail à Io cents
chiacune. Ceci vous donne 5o
pour cent de bénéfice.

PAO S
"LE SAVON QUI NETTOIE"

Enlève la saleté, la graisse, la peinture, l'encre et
les taches. Indispensable aux automobilistes, agri-
culteurs, ingénieurs, ménagères, mécaniciens,
miachinistes, ouvriers d'usines, pe titres, médecins,
chieminots, marins, etc. Incomparable pour net.
toyer les ustensiles de cuisine, le marbre et la
porcelaine. Ne rendra pas rudes les mains les plus
délicates. Mousse abondamment.
Prix So cents la douzaine de boites.

SCRIVUZ-NOUS AUJOURD'HUI A Ci SUJET

Mb C1110I10 1-1301N8 MORSE CO., Lidted

LES PLANCHES
A LAVER DE CANE

Amnèneat les affaire.
Elles donnent toujours entière
qatisfaction à l'acheteur' parce
qu'elles sont bien faites avec les
matériaux les plus durables.

Nous fabriquons ces plan-
ches à laver en 13 divers
modèles et qualités pour
répondre à toute les deman-
des. Chaque genre est le meil-
leur qu'on puisse se procurer
pour le prix.

Ecrivez.nous pour avoir
notre catalogue en français
des articles en bois de 'Cane'
pour le jour du lavage.

THE WM CANE I& SONS CO., LIMIIED.
NEWMARKET, ONT.
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Nous Pouvons
Tout Fournir

Depuis une Broquette

jusqu'à un
Outillage Complet de

Manufacture.

Si vous avez besoin de quel-

que chose, écrivez-nous.

United Shoe Machinery Company
of Canada

Montréal, Qué.

EN ElýRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ "LE PRIX COURANT"
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Athîcete, 1/12 s. 1.07
Swect Caporal, 1/13 a. I .15

Tabac. coupés. La lb.
Old Chum, îo s. o.82
Lord Stanley, Tins i lb. 1 .11
Meersclîaum, Io S. o.81
Athiete Mixture. Tins i et à lb. 1.37
Old Gold, 12 S. 0.97
Seal of North Carolina, 12 8. 0.97
l)tîke's Mixture (Cut Plug), i lb. 0.84
old Virginia, pqts i et i lb. 0.801 0.82
L>uke's Mixture (Granulé),

1/1o s. Iiags 5 Il',. carton 0.87
Bull Durham,

i/io hags, 5 lbs. carton 1.25
1/16 hgs, 5 Ibs. carton 1.25

0ild \'îrgiinîa, lîtîts 1/16 lb) o 4>;
su:>>.l, i. 1/12' et i/6 lb). 0 48
Calab)asli Mixture, tins J et i lb. 1.15
Calabasli Mixture, tins àI L 1.20
Calaibaslî Mixture, tins à lb. 1 .35
Capstan Navy Cut (importé) tins

J ILb Medium et Fort 1.5c.
Capstan Mixture (importé) tins

1,il, Mrii'buîn i.
l'ride of Virginia (importé> tins

1/11q il> I.35
01<1 English Curve Cut (importé)

tits'î/îo IL 1 .3ý
Tuxedo (importé) tins 1/10 lb. 1.37
Lucky Strike (importé) tins i/10 1..1
R<ose Lcaf (importé, à chiquer),

;>qts 1 oz. 1.24

Tabacs à chiquer (importés) La lb.
Piper Iliedsieck 1 .22

Tabacis eni poudre. La lb.
Copenhiagen en boites t/12 lb. o .90
Horseslîoe 0.90
Rose No i de Landry 0.32
Rose No i de Houde 0.*34

12 lbs., boites 6 lbs. 0.39
(Empire Branch)

Tabacs à chiquer. La lb.
Club barres, 5 à la barre, 6 morc.

à la lb., boites 5 lbs. 0.42
Moose il i . 0.40
Snow Shoe barres, 61 morc. à la lb. 0.45
Stag 5 1/3 morc. à la lb., J butts
Black Watch 6 s. 0.45
liols, 5 S. et 10 S. 0 39
<.urrency, 10 s. 0.39
Pay ROîl 71 S. 0.59
Empire Navy Chewing barres 14

oz., boites 7 lbs. 0.53
Tabacs à fumer cri palettes La lb.

I'<'I.<.3 x 3. 7 s 'J' ("is. 9 lbhs i î

P>edro barres, 16 oz., s morc. à la
lb.. boitcs 6 lbs. o~

Empire 6 s. et 12 s. 0.44
Rosebud 6 s. 0-45
lvY 7 S. 0.50
Shiamrock 6 s...4

Tabacs hachés. La lb.
Great West (Sac) 8 s. 0.*59
Regal, cube cut en boites 9 s. 0.70
Taxi, Crimp cut, boites 10 s. 0 .78

HENRI JONAS & CIE,

MontréaL
Pâtes Alimentaires. La IL

Macaroni "Bertrand" o.o8
Vermicelle "Bertrand" o.08
Spaghetti "Be3rtrand" 0.o8
A\lphîabets "Bertrand" 0.o8
Nouilles "Bertrand" o.09
Coquilles "Bertrand" o.o8
Petites Pàtes, etc. 0.o8

Extraits Culinaires. La doz.
i oz. Plates. Triple concentré 0.&4
2 OZ. Plates. Triple concentré 1 .57
2 OZ. Carrées. Triple concentré 1.88
4 Oz. Carrées. Triple roncentré 3.3
8 oz. Carrées. Triple concentré 6.25

16 0z. Carrées. Triple concentré. 12.00
2 OZ. Rondes. Quintessences i .96

21 o Rondes. Quintessences 2. 19
s oz. Rondes. Quintessences 3.75
8 oz. Rondes. Quintessences 6.67
4 0z. Carrées. Quintessences. Bou-

chons émeri 3.75
8 oz. Carrées. Quintessences. Bou-

chons émeri 7.50
2 oz. Anchor. I.Ci
40oz. Anchor. 1.75
8 oz. Anchor. 3.00

16 oz. Anchor. 6.00
2 oz. Golden Star "Double Force" 0.75
4 oz. Golden Star "Double Force" 1 .25
8 oz. Golden Star "Double Force" 2.25

16 oz. Golden Star "Double Force" 4.25
2 0Z. Plates. Soluble. 0.75
4 0z. Plates. Soluble. 1.25
8 oz. Plates. Soluble. 2.25

16 oz. Plates. Soluble. 4.25
i oi. London. 0.50
2 oz. London. 0.75

Extraits à la livre de $1 .00 à 3.00
Extraits au gallon de $6.0 ao 24.00
Mêmes p>rix pour extraits de tous fruit,%.

Moutarde Française. La grosat
Pony Mustard, 2 doz. à la cse 8.4<
Small Mustard, 2 doz. à la cse 7.8<
Medium Mustard, 2 doz. à la cole Io.&
Large Mustard, 2 doz. à la cse 12.04
Tumblers Mustard, 2 doz. à la cse îo.&
Muggs Mustard, 2 doz. à la cse 13.2v
Nugget TuMblers, 2 doz. à la cm 13.21
Athenian TunMblers, 2 doz. à la cse 13.2<
Gold Band TuîniblerS, 2 di. à la cse 13.&4
No 67 Jars Mu5stard. 2 doz. à la cse 13.2<
No 64 Jars Mustard. i doz. à la cse i8.oq
No 65 Jars Mustard, i doz. à la cse 21.04
No 66 Jars Mustard, i doz. à àa Ce 24.0
No 68 Jars Mustard, i doz. à la cse 15. oi
No 69 Jars Mustard. i doz. à la CSC 24.0
Molasses Jugs Must.. i d. à la cse 21 .04
jarres 4 gai Mustard. i di. à la cse 36.0
jarres i gaI. Mustard, i di. à la cse 54.o

Vernis à chaussures. La doî
idoz. à la caisse.

Marques Froment. 0.7
Marque Jonas.07
Vernis Militaire à l'épreuve de l'eau. 2.c

LABRECQUE & PELLERIN, MANL
FACTURIERS. MONTREAL.

L
Catsup King.
Catsup King, bdl. 9 douz.
Confiture King, 2 Ibm. cse 3 doz.
Confiture. cse 2 doz., 12 onces.
Confiture, pinte.
Caustique, 100 Ibs. chaque.
Caustique. 50 Ibs. chaque.
Lessive, ese 4 douz., douz. 4oc,

caisse.
Confiture, chaudière NO 7 ch.
Confiture, seau No 7 chaque.
Confiture, chaudière No s, ch.
Confiture "King" chaudière No 7,

chaque.

a do
$1.0(

2.5<
2.7'

1 .4<
0.4
0.*4
0.3<

MATTHEWS-LAING, LIMITED.
Montréal, Canada.

Lard en Baril Marque "Anchor"
Lard pesant, Canada Short Cut,

s

)
)
)

)

J
J

o
O
a
O

E.

5
'5
i0

Mess brl. 35/45
Lard pesant, Canada Short Cut,

Mess 'l. brl.
Lard pesant, Canada Short Cut,

brl. 45/55
Lard pesant, Canada Short Cut,

!/ brl.
Lard pesant, Brown Brand, désos-

sé, tout gras, brl. 20/35
Lard clair, pesant, brl. 20/35.
Pickled iols, brl.
Lard à fèves, (petits morceaux,

niais gras), brl.
Heavy, clear fat backs 40/50
Ileavy, clear fat backs 60/70

Saindoux Composé Raffiné, cho
Marque "Anchor".

30.00

1 5 50

30.00

15.25

29.00

30.00

23.00
29.00
27.00

'ix.

Tierces, 375 lbs. lb). o. i 0
Boites 5o lbs. net (doublure par-

chemin) o .I
Tinettes, 50 Ibm. net (Tinette imi-

tée) O.îîý
Se;l.Itl <le bois. 2o lhs., net, S.,.40 0.12
Seauix (le fer-blanc, 20 IbS., $2.30 0.1I
Caisses i0 lbs. tins, 6o lbs. en cais-

ses, bleu 0. 12J
Caisses 5 Ibs. tins, 6o lbs. en cais-

ses, bleu 0. 12è
Caisses 3 lbs. tins, 6o Ibo., en cais-

ses 0. 12J
Briques de saindoux, 6o Ibo, en

caisse 0.131

Saindoux Marque "Anchor" (garanti
pur).

Tierces. -; lbs. 0. 14i
Boites. 50 Ibm., net (doublure par-

cliv'iin) 0. 14à
Tinettes, 5o Ibo., net (tinette imi-

te 0. 14l
Seaux de bois, 20 Ibm., net (dou-

Muîre parchemin) $3.00 0.15
Seaux en ier-blanc, 2o Ibm.

brut $2.00 0. 141
Caisses, io lbs., tins, 6o lbs., en

caîv,üs rouges O. 151
Caisses, 5 Ibm., tins, 6o Ibm., en

caisses rouges o. 151
Caisses, 3 lbs.. tins, 6o Ibo., eni

caisse 0. 15J
Saindoux en carré d'une livre, 6o

ll>s., en caisse 0. î51
'Viandes fumées.
jambons: Première qualité.

l'.xira gros. 28 à 40 lb)s o. 181
to.20 à 28 Ibs. 0.19

M oyens, .ý à5 i<> 1 bs. 0.21
'tits, 10 à 13 lbs. 0.21

Jambons désossés, roulés, gros
16 à 25 lbs. 0.22

5 Jambons désossés, roulés, petits
0 - à 12 ll>s. 0.23

B~acon. Spécial Rose Brand 0.23
0 Bacon Anchor Brand, à déjeuner,

2J sans os, choisi o. 201
Bacon Brown Bran.d, à déjeuner,

0 marque anglaise. sans os, choisi o. 19
llacon W\indsor, (los pelé 0.24

5 1acon WVindsor. sanis os 0.26
Jambons de« Laing. choisis, Pique-

c;uc-Nique', 10 à 14 lhs. 0.17
Petit bacon roulé, épicé, désossé,

Sé. 8 à 12 Ibm. 0.17
Bacon choisi, Wiltshire, coté, 5o

Ibs. 0.20
Cottage Rolîs 0.20

Saucisses fumées.
Bologna (Bondon de Boeuf) o.08
Bologna (Enveloppe cirée) 0 .071
Brunswick (Beef Middles) 0.08
F.rankfurts 0.10
Polish 0.00
Garlic 0.09
Empress (Poulet, jambon et Ian-

e_
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R& A LSAThe liarold F. Smith Sales Co@
Agents de vente et distributeurs. Montréal et Toronto.

9.00 &.m., 9.40 a.m., 7.30 p.m., 10.30 parn.LES ELEB ES ROSSS E BAL ISWagon~s Buffets, Salons et de Lecture sur trains1 dejour etDortirsPullîîîan éclairés àl'électricité

DE D OCKHsur trains de nuit.
Nous en tenons un stock comlelt. Rist prix L.A SEULE ROUTE A DOUBLE VOIE.

cotés pour le commerce.

Paniers et Mannes en Osier. L'Internatlonal LimIt.d"
En ganders t fomesassotie et ourLE MEILLEUR CONVOI DU CANADA.

tou g8arane se o m s a~ote t p Quitte Montréal pour Toronto et Chicago à 9.00 a.nîi.,tosusgs tousà le jour.
Prompte livraison garantie. QU[PEt9K'4T DE PRRM[URE CLASSEC

Cont.eils d'Experts au sujet du Choix des Li- Montréal et Ottawa.
gnes ée vendant le Mieux.

_____________Quitte Mont~réal à 8.i6 a.m', et à g.3o m.
Arrive à Ottawa à 11.30 m.m , et à 12.15 p.m.
Quitte Montréal à 3 55 p.m., et à 8.o0 p.m.

ENTR POT et U LE D'CHÀN II ONSArrive à Ottawa à 7.10 p.m., et à 11.15 p.m.

Trains à 9 3o a.m., et à 3.5s p.m., tous les jours diniati.
13 R eCrigO es.che excepté ; à8. 16 a.ti., et 8 on p..,tous les jours.

(Deu potesA l'ues d.IHotl dm ~Salon- Buffet-Observatoire Pullman sur les convois de 3.55(Deu potesà l'ues deffltel es o&t8ý-p.m., et de 8.00 p.m.

MONTREAL ru 31RFAV. DRiS BI1LET8 3 VIILLE

TRDEorPRSS Ce Progrès des Affaires grâce à l'Ef-i
550CIATIONC m ecaeficacité de la Presse Cm ecae

Sera le principal sujet traité en Ainériqueàlaplus importante assemblée de journalistes et depubliciste
techniques, commerciaux et autres. Aucun commerçant actif, aucun gérant de ventes, aucun agent
de publicité, aucun éditeur de journal1 commercial, aucun publiciste îne Veut négligt r l'assister à la

Huitième Convention Annuelle de la Federation des Assoiations de la Presse Commerciale
des Etats-Unis à l'llotel Astor, New-York, les 18, 19 et 21 Septembre 1913.

On tiendra deux Féances par jour. Il y aura des banquets de rédacteurs, d'agents de -circulation, d'agents de publicité
et de publicistes, présidés par des personn -a compétentes. La plupart des principaux éditeur-, gérants d'affaires, acheteurs
et vendeur.- de publicité, et (les autorités en fait dle méthodes modernes de commerce y prendont part. Dans l'après-mxidi
du Vendredi i9 Septemblre, il y aura un mrass-inetting ;des professionnels et des représentants de maisons de commerce y
prendront la paro'e, et y traiteront dms sujets tout-à-fait d'actualité pour les journalistes, publicistes et annonceurs. Des
!nvités d-stingués et des orateurs compétents arsisteront au banquet annuel, qui sera une cérémonie mémorable. l'eu
import -le genre de vos relations avec le domaine dlu journal commercial ;si vous poitez intérêt à l'idée de promouvoir vos
affaires en voug servant de l'efficacité dle la presse commerciale, si vous avez confiance dans les journaux d'affaires pour
gens d'affaires, vous serez le bienvenu à toutes les séances.

Ou peut obtenir tous renseignements du COMITE D'ORCANISATION.
WVm. V. Ukers, Président, 79, Wall Street, New-York.

The Federation of Trade Press Associations in the U nited States,
Président, H. M. SWETLAND. Secrétaire-Trésorier, EDWIN C. JOHNSTON. Vice-Président, E. C. HOLE.

New-York. New-York. Chicago.

#£(;XIVANIr AUX ANNONCEU<8, (CITMZ -LI& k'IX LUKXAN1I

QUATRE TRAIN4S
PAR JOUR
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gue) doz.

Saucisses fraîches.
Saucisses de porc (tripes de porc)
Saucisses de porc (tripes de mou-

ton)
Petites saucisses de porc (pur

porc)
Saucisses Cambridgè (paquets de

l lb.
Saucisses de fermier
Chair à saucisses (seaux de 2o

lbs.)
Boudin blanc
Boudin noir

1 .10 Branches Extra, So boites
Branches Fines, moi boite.
Branches Fines, 5o boit-et

0.10

o. 16

0.10

o. o81
0.07
008

AGENCES

LAPORTE, MARTIN, LIMITEE,

Montréal.

Légumes.

Petits Pois Importés "Soleil"
Extra fins, 50 boites
Extra fins, îooi boites
Très fin. ioni boîtes
Fins. loi boites
Mi-fins, bol boites
Moyens, No 2, îooi boites
Moyens, No 3, iooi boîtes

Petits Pois "Fra. Pet t Cie."
Fins, îooi boites
Moyens, moi boites

Légumes "Soleil".

Haricots:-
Verts, extra fins, iooi boites
Vrerts, extra fins, 40 flacons
Verts, moyens, îooi boites
Verts, coupés, 1001 boites
Coupés, 1001 boites

Macédoines, No i extra, moi1 bté.
Macédoines, No i extra, 40 flaconsi
Côtes de Céleri, iool boites
rAtem de Céleri. so boites
Soupes (Pois, Oseilles et Cerfeuil
Oseilles, îooi 'boites
Purée de tom. concentrées, io.1 b.
Purée de tomates, So boîte.
Julienne, iooi boites
Cerfeuil. iooi boites

Asperges.
Pointes têtes seulement, looi bté.
Branches géantes, iol boites
Branches géantes, 50 boites
Branches grosses, l00/ boîtes
Branches grosses, 50 boites

14.50
15.00
13.50
Il .50

11.00
9.50
9.00

7.50

8.*25

12.00
9.00
8.00
7.50

Flageolets.
Moyens, îooi boîtes

Sardines.

Petit Caporal Club 1
White Bear 1 s.
White Bear i s.
Le Pilote i
Victoria i s.

Savons de Castille.

Le Soleil 72% d'huile d'Olive.

morc. de 10 oz., 200 à la caisse
morc. de ici oz., i00 à la caisse
morc. de 7 oz., 200 à la caisse
morc. de i lb.. 50 à la caisse
morc. de î IL long. 50 à la c/s
morc. de j lb., 50 à la caisse
morc. de 3 lbs., 12 à la caisse
barres de il lb., 25 à la caisse

La Lune 65% d'huile d'Olive.
morc. de t lb., 50 à la caisse
c/s 12 barres, 3 lbs.

Huile d'Olive "Minerva"
12 bouteilles, i litre
12 bouteilles, qts.
24 bouteilles, pts.
24 bouteilles, i pts.

C/s 2 estagnons, 5 gaîl.
c/s 6 estagnons, 2 gaîl.
c/s i0 estagnons, i gaîl.
c/s 2o estagnons, i gaîl.
c/s 48 estagnons, j gall.

24.00
23.50
22.50

11.00

C/3

16.wc
9.50

14.50
8.00

Lb.

12.00
6.oo
7.50
4.50
4.50
3.75

o. î01
o. o81

Lb.
3.35

o. o81

C/s
8.00
6.oo
6.50
4.25
Gall.
2.00
2.05
2.10
2.25
2.60

LAIT CONDENSE ET EVAPORE.

Borden Milk Co., Lt. à l'Est de Fort
Wiiam,4 Ont

er. Conserve: -

ID.500 Eagle Brand, 4 doz.

9.0 Reindeer Brand, 4 doz.
8.30 Silver Cow Brand, 4 doz.

9-e Gold Seal Brand, 4 doz.
S Mayflower Brand, 4 doz.

C/8 Purity Brand, 4 doz.
Challenge Brand, 4 doz.

30.00 Claver B rand, 4 doz.
28.00 Evaporé (non sucré):-
26.50 St. Charles Brand, 4 dot.
26-00 Peerless Brand, Petit, 4 doz.
22.00 St. Charles Brand, famille, 4 doz.

Caisse
$6.oo
6.00
5.40
5.25
5.25
5.25
4-75
4-.

Peerless Brand, famille, 4 dot.
jersey Brand. famille. 4 dot.
St. Charles Brand, haute, 4 doz.
Peerless Brand, haute, 4 doz.
jersey Brand, hauteI; 4 doz.
St. Charles Brand, hôtel, 2 do:.
Peerless Brand, hôtel, 2 doz.
jersey Brand, hôtel, 2 dez.
St. Charles Brand, gallons, i dot.
"Reindeer" café et lait, 2 doL.
"Regal" café et lait, 2 doz.
"Reindeer" cacao et lait, 2 dos.

JOHN P. MOTT & Co.

Elite, per dot.

Prepared Cocos
Breakfast Cocoa
No i Chocolaté

Dianiond Chocolaté
Navy Chocolaté
Cocoa Nibbs
Cocoa Shelîs
Confectionery Chocolaté 0.18 à
Plain Chocolate Liquors o. 18 à
Vanilla Stick la g.

3.90
3.90
4.50
4.50
4.50
4.25
4.25
4.25
4.75
5.00

0.00

La lb.
8.28
0.36
0.30
0.24
0.29
0.35
0.05
0.30
0.35
1.00

SALADA TEA CO.

~THES DE CEYLAN
Iird~EIEF 4J "SALADA"

CoOt vend.
Etiquette Brune, t's et ls. $o.25 $0.3o
Etiquette Verte, l's et ils. 0.27 0.35
Etiquette Bleue, t's, ils, j'a et

lip.. 0.30 0,40
Etiquette Rouge, l'sl et ls. 0.36 0.50
Etiquette Or, au détail 0.44 0.60

Noir, mêlé ou vert, de toutes qualités.

SAVON.

Thé GENUINE, empaqueté 100 mor-
ceaux par caisse.

2.00 Prix pour Ontario et Québec:
2.00 Moins de 5 caisses
3.90 Cinq caisses ou plus

La ce viipagne de publicité qui se poursuit actuellement agaure aux marchanda qui tiennent

LES POUDRES NERVINES DE MATHIEU
une vente rapide et de bons profite. Qrelle que soit la cause des maix de tete. il n'y a pas de remède qui atteigne le siège du mal'
aussi rapidement et avec autant $'efficcté que les Poudres Nervines de Mathieu.

POUDRESz vous-mêm le P n ras veuillez inenvoyer une botte régulière
e MATHIEU ' Ii joint. ai vous ouciequ de votre la'îîe desuivanes Nu .o.MtluIldIRr.t<dMAf~.,~ 1.. souffrez de maux de tète. 1uvne

LÀ CIE J. L ETIIEU,

8herbrooke, . P. Q.
MM. L Chapnt File & ciel., Uimitis.

Dépositaires en Gros Montréal, P. Q.

Nom ........... ~..... ........

Rues .................................

Ville ou village .........................

Province..............................

- -

r~~1

f'IA7" V 1 ý 119M 7 7

îý- -
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le sucre qui est du pur sucre, à 1 ÔO', de canne - qui est toujours uniforme.

La Saison des "Gros Fruits" c'e
celle des Grandes Ventes de

st aussi
Sucre.

Ru- - MONTREAL.
49 rue Wellington E.

A Gagné la Faveur sans
l'Aide de la Saveur

Après le fait qu'il est fabriqué avec le grain de blé entier et

sous forme de biscuit le principal argument au sujet du

"Biscuit de Shredded Wheat"
C'est le fait qu'on ne lui a pas donné un arôme ou un piquant
en y mélangeant un autre produit C'est une denrée ali-

mentaire naturelle, brute, fabriquée de telle sorte que le con-
sommateur peut lui donner de l'arôme ou du piquant con-
formément à ses goûts. Les céréalt s à qui l'on a donné de

l'arôme se détériorent généralement sur le m'arché. N'étant

fait que du grain de bl entier, sans y rien ajouter ni retran-

cher, Shredded Wheat se maintiendra frais sous n'importe
quel climat et indéfiniment.

Shredded Wheat est empaqueté
dans des boites en bois, propres et
solides. Les caisses vides sont
vendues par les épiciers entrepre-
nants à raison de to ou 15c. cha-
cune, ce qui s'ajoute à leurs profits
sur Shredded Wheat.

The Canadian Shredded
Wheat Ce., Ltd.

NIACARA FALLS, Ont.

Bureau à Toronto,

Saindoux Composé

Reconnu comme le meilleur
sur le marché.

Il n'en existe pas qui ait un
goût plus fin.

Son Prix est raisonnable.

MATTHEWS-LAIN LIMITED
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SNAP CO., LTD.,

Montréal.

Snap Hand
Cleane,

No A
~AP -P

"e.

LES

BISCU ITS
Qui Ediflent un Commerce.

Tout épicier actif et intelligent de-
vrait maintenant faire un effort

spécial pour pousser la ven-

te des biscuits

Soda à la
Crème Perfection

de Mooney
Il a une occasion de le faire en cette
grande saison des réceptions et
des "Thiés". Il n'y a rien de plus
agréable au goût, de plus crouqtil-
lant et de plus délectable en fait de

biscuits Tous les gourmets le savent

The Mooney Biscuit
AND CANDY CO., LIEITED

Menuistil's à

Montréal, Stratford, Winnipeg,
Vancouver.

Succursales à Hamilton, Ottawa, Syd-ney, C. B., Halifax, N. E., Fort WIII
iam, Calgary, Vancouver, C. B., St-
jean, T. N.

La farine Préparée de Brodie
Vous Conserve Vos Clients.

Toujours digne de confiance eUie est p,éfdrée à
toutes les autres larlnes.

UN BON VENDEUR.
Voyez la coupon des 6piciers dans chaque

carton.

Brodie & liarvie, Limnited.
14 et 16 Rue Bleury,

Tél. Main 436. MONIRAL.

Les clients apprécient un pa-
quet bien enveloppé. C'est aussi
vrai pour le citadin qui rapporte
les marchandises chez lui, que
pour le fermier qui les met au
fond de sa charrette.

Cie de 3 do
Cse de 6 doz.

3o jours.

3.60

7.20

SOCIETE DES EAUX PURGATIVES

RIGA.

Montréal - TéL. Main 6473.

1 doz.,
25 bouteille
i caisse,
2 caisses,
5 caisses,
10 caisses,
25 caisses,

Par lot
C.0. D.

(en boite de carton) $2.00
8, f o 4.00

(50 bouteilles) 7.50
(8 bouteilles gratis) 15.00

(3o bouteilles gratis) 37.50
(72 bouteilles gratis) 75.00

(2oo bouteilles gratis) 187-50
de i doz. ou 25 bouteilles:

Par lot de i caisse ou plus: i% îo
jours, net 30 jours, F. 0. B., Montréal.

Les conditions ci-haut seront stricte-
mient suivis&.

ARTHUR P. TIPPET & CO., Montréal.

Lime Juice '*Stowers"
Lime Juice Cordial, 2 doz.
Lime Juice Cordial, i doz.

Double Refi, lime juice
Lernon syrup

La cse
Pts. 4.00

pts. 3.50

3.50
4.00

WHITE SWAN SPICES &

CEREALS, Lirnited.

Pains de Levure "White Swan",
caisse de 3 doz., 5c le paquet. 1.15

WILSON'S FLY PADS.

La boite
Par trois boites

$3.00

2.8

IMPORTANT
~Les Epiciers détaillants

qui désirent plaire à 1 e u r s
clients devraient être certains
de pouvoir leur fournir les véri-

tables

Bak er' s
C0co0a

and

Chocolate
'Reglotered avec la marque de com
Tuad.-Mak merce sur les paquets.

Ce sont des marchandises
de premier ordre, les meilleures
du monde au point de vue de la
pureté et du goût.

manufacturées uniquement par

WALTER BAKER & CO.,
Llimitlt.

Montréal, Can. Dorchester, Maso
ETABUE EN 1780.

MAAILLE, CENDREAU & CIE j
successeurs de CHS. LACAILLX & CIS.

EPICIERS EN GROS
importateurs de Mêlasses, si-

rops, Fruits Becs, Thé, Vins,
Liqueurs, Sucres, Etc., Entc.

Spécialité de Vins de bleue de Sicile
et de Tarragone.

329 Rue St-Paul et 14 Rue St-]lii
.MONTIRBÂL

CONFITURES PURES DE UMON

IOIJIFU SIOI

Ilul lil REE

Absolument Pures
et de saveur déli-
cieuse, conservée@
dans des seaux de
s lba. et de@ jarres
en verre de 16 oz.,
doublés or, scellée
bermétiquement.

Bien et favorablement cPon t
l'épicier et de ses clients dans tout le
Cataada, où elle est faite et vendue
depuis plus de quinze ans.
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La Qualité dAbord
a toujours été la devise dle l'éta-
blissement Clark et la demande
énorme et rapidement croissante
pour les fèves au Lard de Clark
est sans aucun doute due au soin
apporté à leur préparation.

Les Fèves au Lard
de Clark

sont vos meilleurs vendeurs.

Elles sont connues et appréciées
du consommateur.

Elles sont annoncées de manière
à maintenir et à élever le chiffre
de vos ventes.

Les prix pour le marchand et le
consommateur sont équ itab)les.

Les Fèves de Clark tien-
nent la tête.

W. CLARK, n outréal

Le Prêt Immobilier, Limitée
244 Rue Ste-Catherine Est,

Montréal.
Phone Bell Ust 5779

BUREAU DE DIRECTION 3
Président a M*. J.-A -E. Gauvin, pharmacien

ancien échevin;, Vice-Présîdemé: M. L -A. La
grallie, maire de Montréal ; Secrétalre-Trése
rier z M. Arthur Gagné, avocat; Directeurs: M
J.. R. Geoffrion, ancien préaident de la Chambre
dte Commerce du District de Montréal, membre
,!e la Commission du Rivre de ?dontréal; M. le
I>r J.-O Goyette, ancien maire de Magog; M. le
1)r P -P. Renaud,.capitaliste; M. l'.-a. Fontaine,
1 g recteur.gérant de "The Canadien Adver lsing
I îited" ; Gérant:s M. IL.-W. Gauvin. ex-lnspec-

glur et surintendant de la Metropolitan 1.1e
l a. Co.

51 VOUS AVEZ BESOIN DE CAPITAL
aý,ur acheter une propriété nu pour vous bitir

ilsgrIvez-vous au "Prit Immobilier. Limitée,'
ini vous prêtera ce capital sans intérêt, avec

grandes facilités de remboursement.
L.es facilitéade remlboursement des prêts faits
"a~e membres par le "'Prêt Immobilier, Limitée"
mt telles qu'elles, représeatent à peu près
intérêt que l'on aurait à payer sur un emprunt

0: dinaire.

LREPRESENTANTS DEMANDES-Le "Prit
Immobilier. Uimitée" n'a pas encore d'agence

.nq tous les Districts et est disposé à entrez en
c'urparlers avec des représentante bien quali.

F.crivez ou téléphonez pour avoir la
brochurette explicative gratuite.

" art de vendre est visiblement en re-
1 sur l'art de fabriquer; il est donc né-
îaire de le perfectionner.

ACTES INSCRITS AU BUREAU
D'ENREGISTREMENT DE TROIS-
RIVIERES DU 9 AU 16 AQUT 1913.

Ventes.

.1 rî-it!e (I rtligi à veuve I-r'. Mel.în-
ç.>il, Baie- Sl.'îilet aitierie c ln
çî)n a iIerre ( luseanca.(rad cr-I-
sépliat I apic a . Elzéar Leblanc, Trois-

Rivires \f~ nSirnardl à Félix Ray-
mimd, iuît- '. ''-res; Pierre Grenier à

Narcisse 1 ln dr. Trois- Rivières;
Verlan Iltîrrili à lThe Shawinigan Teecli-
rural Intstit ut(- >iavifigati F~alls; L,éoni
'ail lanc-ourt a \\ ilhrodi (endron. Sha-

'sîîîîgaî Flu'. !.phitneati à Williani
fore.St-I Il Ltien lioisve rt à

t iiitii de'- 1,Is (le Trois-Ri.vièets
Trmi'- Ni.k u I(r. .e~ Lamubert «à ( oli

iu (ar ics 1 . les <le Trois- Riièes,
Trois- N i vière': . éhlard Lambrt à a' t- 
11115 taires-. Ic 1 -Irs det Trois-R'iirs

ir i.- o èri \ /,ini' I'ict te a Coinli.
tei c l l ( Ir .- N'îre Tr(i i
'.icre-.; Vv.c Bv-tt lgI îIirîr à ( olitttisstl-
res (les 1gli Iruiî-.-lN î'ières, Trois-

Ni' tèîs \uîlîI ..aiîîhert à Ltucien
hi',. irt.lrui-.+ èrs1. A. iCanîgnaîî

a't c. Arthî-tIrosN'.ee; nur
Pris ~ \-Il- Slutl Nallil,t. 'Trois-

RNi'.vres.

Obligations.

I leair I lîi., t li'.a Crète. Trois-_
Ni'.ères- I'hlia- lîrruin à V've I le5ss

ho' ~<Sit' i;m-àn Ialis: Moise Bois-
vert à V'. , \l fr,- St-PI 'rre. Shîawiniganu
Falls: \din 1)l.Ii iîîutîîiv à Léèopold

(il1(-r. Iri.l- h\i, (rus:; Nelsîn ;clinas
à 1. A otit.a<Nèe ntoine
P'r .illigoîtuîîe a I \;Iiiiliats La'.allce. (i.'-
Mière; l.'itiis li hà Guiillaumie Cour-
tois. TrAî-N'.ii. ntonio> lubc à
Eticher \lasse. »I r is-'.,es ucha-
riste Crète à 1-IcL.aharre. Trois-Ri-
v.ières; Ozani Il>uirassa à Delphinc Le-
sieur, Yarriachlîir

Hypothèques.

J. \- NiCi'r!à los. L. Durantl,
Trois- N\i'. iecs. \t bille l)ostaler à P. F'.
I 'anneî',n et tii'. ' î i'.crs N.
)nier ( lènient à I IL. Panneton et fils,

'rnis-lNi'. èrVs.

Transports.

Clémecnt 1.ftntali' à J. (inés. Fernet.
Tnîus-Nviès-s Le 'nVaillancourt à Il.

G.touîin. TrsN'èe: Suer. (.f

ltrtînîdll à I atîti- kd Lacbanre, Tr< is-
Ni'.ères,

Privilège.

I.N. )îîîer t ci lt- i ta . < flaîtist et
'I..'ri gis- Ri tit-i'rc

Cession.

Loiselle Joli'. à ;u é'. l'ère Ladlisîas,

I 'an. Trois- Nýi' ièru-

LA LOI LACOMBE.

l)èîuiisant s.
sigotîin. Enii'-t

Brissette. zépîuiriit
Gaudry, Henri

Emplîoyeturs.
b irsie arbiier, 200o

St i--(*ai htrinc Est
TFic- Globe Launclny

AI-x. McGar
Cati. Northern Ry.

CHOCOLAT "6ELITE"9
DUO BPICIBB@

reur tous les

]Besoins de la Cuisine
Tablette& de YM.

Fabriqué par

JOHN P. MOU & Co.,
J.A.TATLOR, Agen-, Montré al

LA SAISDH- D'ETE
avec so8 obrue dis.
tractions, nous apporte

S aussi l'occasiond'indispo-
oi ition, nlon moins nom-

~ h~ breuses presque toutes
En.""s duet aux excès de table.

lt L'Eau Purgative

~f est la remède tout désignéi %' au pareils cas C'est un
laxatif rapide, agréable à

prendre et un rafraichissant sans égal. Tous
les ma-chands de la Campagne devraient
sen approvisionner pour la saison de willé.
giature-

L'eau P'urgative RIGA amènera des clients à
votre magasin et vous donnera de beaux

profite.

Société des Eax Purgatives "RICA"
215 Rue Notre-Dame Est, Montréal.

Tél. Main 6473

iuln \rtlIr

Sntant . I
Bairrie, \Villie
Méètayer,. \ilèl:îrtl
NI aillubiî, \îh-l;ril
L.aluîîntè.J'.
Ranger., îl r
Truîll 1:. « rtest
I a'.îgne.i

Ci, îsti-l CO.

Juis. \Niarcil
h)-i Wiîî Ciîn- i., L.îl

lleiîry Morgan
( «. lu. W. Co.
Nîgina SItue

l',i-;pîrè & (;îleur
J<>s. Muihrray

G. T. R.
i té (le Mîontréal
Cté tic Miotréal
li (t le Monitréal

stiiitîînî- (le la 2 e lisvraison (.2 aioit
i(i3i. - L.î s-rr-t (Ii- laî traisoni. par
(;euirg-s ,u G. îiy .'l n(Ilistriî. titi
i-r a v oit. f)ar I )îni-l PulINt. - l'i cn<orsaire
Ilr 1,3 aiis, pair i harles G éniaux. - L 'eau
atI o;îi-is ,hiretiis par R. Laforgue.
-- l.a rultirc <lt-s i-Ilirvs:rit lit-iutîs-ý at ja-

poîn. pa;r lI hrn- iii- Ni èri<-l
\ 1). 11111 i 1-n Fraincv. iti ait. 20 fr.;

six iiiii5. îo fr. ; 1 Iliiî Poustale, titi ani.
22 fr.; six mlois. il fr. L.e nlumérèo, 40

-etii- .Lbraiie Itaclioc et t îe. 74),
liottle'.arî St-t;t-rui;Liiî.

. 1



Epficlers: La Poudre à Pâte Magic a une réputation Nationale de
qualité, et les épiciers qui tiennent la Poudre à Pâte Magic partagent
cette réputation. Tenir des articles d'une qualité reconnue, c'est attirer les

0 clients à votre magasin' et créer une clientèle active pour toutes les autres
lignýes de votre magasin. La Poudre à Pâte Magic est la seule poudre à
pâte Jabriquée au Canada, dont tous les ingrédients sont mentionnés

0 sur l'étiquette. Voyez l'étiquette et jugez-en vous-même.

L ASUEPUDEÀ PAOýTE EN CANADA DONT TOUSQ
LES INGREDIENTS SONT MARQUES 8UR L9 ETIQUETIE

Qo

TO0RONTO, ONT. -

Ar N MONTRJEAL WINNIPEG

~ On ne met en boites portant la MARQUE
BRUNSWICK que les plus savoureux pois- -a

~UU7Y Bons, très soigneusement choisis, pêchés dans

la fameuse haie Passamaquoddy.

La haute qualité de nos aliments Marins DI

«Mir av nous a assuré une forte clientèle qui, par

IIê~~hiII~ suite de la mise en pratique de méthodes
commerciales consciencieuses, ne cesse de

s .accroître. Quand vous tenez la MARQUE CONNORS BROS, vous vendez des marchan-

dises qui vous gagnent une clientèle.

Notre établissement est géré dans les conditions les plus idéales et nos marchandises

arrivent en parfait état chez le consommateur.

CONNORS BRO8&, LTD., Blacks Ilarbour, N. B.
AGENTS:

LEONARD MROBm, Montréal. - C. H. B. HILLCOAT, Sydney. - A. W. HUBAND, Ottawa. -JAS. HAYWOOD,
Tronto CHAS. DUNCAN, Winnipeg. - GRANT OXLE'< & Cà., Huiliez. N.S.- C. DE CARTERET, Kingston. -
UUCHANAN à AHERNI Québe.. - J. L. LOVITT, Yarmouth. - - SHALLOROSS, MoCAULAY Co., Vancouver

et Victoria, 0. A. - SHALLCROSS, MoCAULAY, Calgary, Aito. - JOHNSTON & YOCKNEY, Edmonton, Alto.
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LA DÉFENSE DU PETIT COMMERCE

La falsification des aliments

Il y a quelque temps déjà, dix-sept épiciers de Montreal
étaient traduits en justice pour répondre à l'accusation d'am'ir
falsifié, frelaté des épices diverses, et notamment du poire
auquel on avait ajouté une certaine proportion le sable pulvéri'.
Trois des inculpés plaidèrent culpabilité et furent condamnes
séance tenante à une amende de $5 ou à un emprisonnement
d'un mois. Va sans dire que tous les trois ont payé rubis ur
l'ongle. Les quatorze autres ont plaidé innocence et devront
subir leur procès.

Nous n'avons pas à apprécier ici l'acte des premiers qui ont
admis leur culpabilité. Quant aux autres, 'nous devons les consi-
dérer innocents jusqu'à preuve du contraire.

Dans le cas particulier soumis aux cours de justice, les troib
épiciers incriminés ne sont que l'exception qui contirme la regl
etablissant que les épiciers détaillants sont d'aussi honnêtes gen>
(lue qui que ce soit. Moins honnêtes qu'eux, sont les fabricats,
manufacturiers ou empaqueteurs qui leur fournissent des article-
préparés en paquets dont on soigne la toilette, et dont la purete
est garantie. Aussi leur cas est-il prévu par la loi, <lu fait que
elon l'Acte relatif aux épices et aliments frelatés, l'épicier dé-

taillant peut éluder la condamnation pour délit du moment qiuil
est en mesure de produire une garantie de pureté à lui fournie
par la personne à qui elle a acheté les articles en question. En
ela, la loi répond bien à la prétention de certains épiciers, a
'effet qu'ils sont'injustement punis, et que certains manufactu-
riers sont beaucoup à blàmer pour la falsitication des produit,
alimentaires.

Le gouvernement a autorité pour poursuivre l'épicier, ina-
nufacturier ou fournisseur en gros, cela dépend (lu cas, et dans

ilusieurs instances les autorités ont pris des procédures contre

es derniers.

La loi est très claire à ce sujet quand elle dit:

"Si une personne accusée prouve à la Cour devant laquelle
1!e est traduite pour avoir vendu, offert ou exposé en vente, tout

roduit alimentaire ou pharmaceutique frelaté; qu'elle a acheté

article en question comme étant de la même nature, substance

t qualité que celui qui lui a été demandé par l'acheteur ou l'in'.-

lecteur, avec une garantie à cet effet; qu'elle prouvera aussi

u'elle a vendu ledit article dans le même état qu'elle l'a reçu.

qu'elle n'a pu, en dépit de toute diligence, se rendre compte
ce qu'il avait été frelaté, elle sera déchargée de toute pour-

"'e, mais encourra les frais de la poursuite. à moins qu'elle

;it donné avis qu'elle s'appuie sur la personne qui lui a

vendu l'article en question, et qu'elle a fait comparaitre en la
cause, tel qlue prévu par la loi."

Tout cela, c'est du recours pur et simple, mais qui n'en-
traine pas moins une certaine somme de frais au détaillant,
lorsqu'il lui arrive de vendre, meme à son insu, (les marchandi-
ses frelatées et qu'il est pour cela cité en justice. Il nous semble
que la pénalité imposée au manufacturier, dans les cas ciue nous
appellerons de fraude, est bien minime comparée aux frais dont
on tient le détaillant responsable lorsqu'il y a poursuite.

Le législateur, dans la loi actuelle, ne semble avoir prévu
qu'à moitié et, comme il arrive trop souvent, au désavantage du
petit commerce

Dans une lettre adressée à un confrère, M. A. W. Hugman,
manufacturier bien connu de Montréal, n'hésite pas à prendre la
défense (lu détaillant, et soutient qlue celui-ci n'obtient pas de-
vant la loi toute la protection à laquelle il a droit.

Comme M. Ilugman fait autorité dans le cas présent, nous
ne saurions mieux faire que le lui laisser la parole:

"Monsieur,
"Voudriez-vous insérer ces quelques lignes dans votre estima-

ble journal, en réponse à un article publié dans le "Star" de
mercredi dernier, au sujet (lu "Sable dans le poivre," d'où il
est résulté que dix-sept épiciers cIe notre ville ont lù compa-
raitre en cour, trois d'entre eux ont plaidé coupables et ont été
condamnés à payer une amende <le $.hmo, avec frais, où à purger
une condamnation d'un mois d'emprisonnement; les quatorze
autres ont plaidé non coupables; leurs causes ont été renvoyées
au vendredi suivant; ils sont accusés d'avoir vendu <les épices
impures et adultérées. D'abord, je ne veux pas, meme pour un
instant, faire des réflexions désobligeantes pour notre digne
chef du service à Ottawa. où notre bon ami, M. J. J. Costigan,
Inspecteur des Produits Alimentaires clu Canada, car ils font,
sans aucun doute ,tout ce qu'ils peuvent pour améliorer les con-
ditions des produits alimentaires .niais il me semble déloyal et
injuste que le pauvre épicier souffre pour les fautes d'autrui.

"Il est bien vrai, Monsieur, qu'un marchand devrait essayer
et juger, autant qu'il en est capable. ce qu'il achète et vend et
surtout les produits alimentaires. Mais assurément on ne doit

pas s'attendre à ce que tout épicier soit chimiste et à ce qu'il
soit contraint de connaitre tous les ingrédients entrant dans
cl'aoue article ou'il peut vendre ou acheter, car s'il en était ainsi,
il lui serait nécessaire de suivre un cours de chimie; et il en

résulterait que bien peu aimeraient à continuer un commerce oui

ne leur rapporte que de vingt à trente pour cent brut et pis que

COURAN
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cela, un commerce qui les force à tenir leur boutique ouverte de
douze à quinze heures par jour, pendant toute l'année, sans
pouvoir se reposer et sans avoir, autant dire, le temps de prendre
leurs repas. Non, ils aimeraient mieux être chimistes et fermer
leurs boutiques. Ne soyez paç implacables pour l'épicier, car,
d'après moi, il n'a jamais été traité équitablement au sujet de
cette questiofi des lois sur les produits alimentaires et il est
grand temps que le public s'en rende compte et l'encourage en
payant les marchandises un prix raisonnable; que la question
en jeu ne soit pas le bon marché, mais la qualité; que cette
question soit la première, la dernière, la seule toujours. Pour
ma part, je fais des affaires avec l'épicier détaillant depuis près
de 20 ans et je constate qu'il est aussi honnête homme, aussi
droit que quiconque au monde(naturellement il y a des excep-
tions là comme ailleurs) et c'est contre son gré de vendre quoi que
ce soit qui ne donne pas satisfaction. A vrai dire, il ne se passe,
autant dire, pas de jour que mes vendeurs ou moi n'aient à
protester contre la vieille, vieille histoire: "juste aussi bon, à
meilleur marché," et nous nes pouvons pas blàmer le marchand,
car il est amené à croire que ce quil achète est pur, et, en nombre
de cas, les marchandises sont marquées pures.

"Je demanderais donc en toute bonne foi ,où est la justice
lorsqu'on poursuit le pauvre épicier innocent? Pour combien
compte le manufacturier? Qui lui a vendu comme pures ces
marchandises?

"Je connais un marchand d'épices qui m'a raconté un jour
qu'il y avait beaucoup d'argent à faire à falsifier ces produits,
en mettant sur les boites l'étiquette "Pur." C'était peu de cho-
se, dit-il, que de payer simplement l'amende, qui ne représentait
qu'une goutte d'eau dans le baquet."

"Dire qu'un état de choses pareil existe dans un pays civi-
lisé! Je pense qu'il est temps que notre gouvernement fasse
quelque chose pour mettre un terme à de semblables agisse-
ments.

"Est-ce qu'il semble juste, et peut-on compter que l'épicier,
en recevant une cargaison d'épices va en envoyer un échantillon
de chaque spécialité, soit à un chimiste ou à l'analyste du gou-
vernement, le fera analyser, ce qui lui coûtera environ $5.oo,
sans compter la perte de temps occasionnée par la préparation
de cet envoi, etc.? Pouvez-vous imaginer qu'un épicier affairé
puisse faire tout cela, rien que pour être sûr qu'il fait des affai-
res avec une maison digne de sa réputation? C'est absurde, dé-
raisonnable, injuste; c'est à la maison qui emballe les marchan-
dises qu'il appartient de faire cela, car pourquoi retiendrions-
nous les services d'experts-chimistes dans nos manufactures et
usines, si ce n'est pour veiller à ce que le détaillant reçoive de
bonnes marchandises et soit bien traité?

En ce qui me conicerne, je saluerai avec joie le jour où
notre gouvernement promulguera des lois, en vertu desquelles
tout manufacturier chez qui on trouverait des produits alimen-
taires adultérés, serait mis au ban; ou s'il faut que le public ait
du sable dans son poivre et insiste pour acheter des épices à
bon marché et adultérées, donnez-les-lui, mais que le manufac-
turier fasse imprimer son nom et les ingrédients sur le paquet.
Cela mettrait bientôt fin à ce déplorable état de choses.

"Réveille-toi, Canada! Réveille-toi et donne-nous des lois
sur les produits alimentaires semblables à celles que possèdent
nos voisins du Sud, et en particulier les citoyens du Massachus-
setts; dans cet Etat, l'homme reconnu coupable n'a pas le choix
entre l'amende et la prison. Ceci amènera plus vite que toute
chose à la raison l'homme qui met du sable dans le poivre, et
vous pouvez m'en croire, ce ne sera pas l'épicier détaillant.

"A. W. HUGMAN,
"286-288 rue St-Faul, Montréal."

L'ART DE VENDRE

S'il appartient à la direction d'une maison d'affaires de faire
face à la concurrence des prix et de voir à ce que le magasin
tienne les bons articles et donne un bon service,-en un mot
de faire pour le client tout aussi bien que n'importe quel autre
magasin,-la vraie lutte pour la concurrence, telle que consi-
dérée par les patrons, est laissée aux vendeurs, aux commis.

Les centaines de clients qui visitent le magasin et le com-
parent avec d'autres, peuvent savoir qu'il appartient au proprié-
taire de faire les plans, les projets, et que c'est lui qui en est
responsable; mais ils ne prennent contact qu'avec les personnes
qui leur montrent et qui leur vendent les marchandises

Le vendeur devrait être au courant de tout ce qui concerne
la concurrence. La direction devrait s'ovrir, se confier au per-
sonnel, et cela jusqu'à un certain point, au sujet de la concur-
rence qui lui est faite, et sur les moyens qu'elle entend prendre
pour y faire face.

Les maisons faisant affaires par la poste sont de sérieux
concurrents, et nous devons admettre que, quelle que soit la
qualité des articles, expédiés par cette voie, le système d'affaires
est légitime et est généralement conduit sur une base de prin-
cipes aussi honnêtes que ceux que l'on rencontre chez la plupart
des marchands de détail ordinaires.

Nous n'avons rien à gagner en essayant de nous persuader
que ces maisons n'ont pas dorit d'exister, car elles l'ont. Elles
sont là pour rester, aussi bien, et c'est aux détaillants locaux
trouver les moyens de retenir le commerce dans leurs localités.

Après tout ce qui a été dit, il semblerait que la'plupart des
arguments sont défavorables aux achats par la poste.

Lorsqu'un homme achète une marchandise d'une maison fai-
sant affaires par la poste, il doit lui faire parvenir le montant
en même temps que sa commande et attendre que l'envoi lui ait
été fait avant de pouvoir se rendre compte de ce qu'il a acheté.
Il achète d'après une illustration ou une description et -prend
le risque quant à ce que sera l'article. Pour rajuster un achat
qui n'a pas donné satisfaction, il faut du temps et de la corres-
pondance, et chaque tentative résulte généralement en quelque
malentendu. Le cultivateur, par exemple, n'est pas amateur de
correspondance. Supposons qu'il ait acheté par la poste une
certaine quantité de peinture qui ne lui a pas donné satisfaction,
il lui est impossible d'obtenir un rajustement satisfaisant.

Le principal avantage qu'on obtienne, ou qu'on croit ob-
tenir, en achetant des maisons vendant par la poste, c'est le
bon marché. On croit qu'on paiera meilleur marché. Cela est
dû sans doute au fait que la description que l'on a lui fait croire
à l'identité d'un article similaire qu'on a vu annoncé à un prix
plus élevé. On ne peut pas voir l'article et, techniquement, la
description peut dire vrai, se réservant de mentir dans ce qu'elle
ne dit pas. Les prix par la poste ne sembleraient jamais aussi
bas si on pouvait comparer l'article à celui qui est là, étalé chez
le détaillant local.

Mais la maison qui vend par la poste ne représente qu'une
forme de la concurrence à laquelle le marchand a à faire face
et au sujet de laquelle le vendeur doit être renseigné.

Pour c qui est de la concurrence locale, le vendeur ne doit
jamais chercher à abaisser ses rivaux, ni croire que ce qui est
dit ou fait ahez eux ne tire pas à conséquence; et lorsqu'il cause
avec des clients, il ne doit pas non plus essayer d'amoindrir ses
concurrents.

La règle la plus sage c'est de n'en jamais parler, à moins
que les clients eux-mêmes n'entament le sujet, et encore il en
parlera dans les termes les plus courtois, sans toutefois pousser
la gracieuseté jusqu'à suggérer les avantages des autres maga-
sins.

Il arrive que des clients s'informent de la qualité de certai-
nes marchandises que vous ne tenez pas en magasin. Quelques
fois par pure curiosité, d'putres fois avec un vrai désir de se
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renseigner. Alors ,il est bon de donner l'information demandue
dans un bon esprit, mais sans effort. Contrebalancez le> as an-
tages qu'offre le concurrent, par d'autres plus grands de stre
propre magasin.

Il est bon, aussi, que les vendeurs lisent et se tiennent a
courant des annonces des concurrents quant aux variétés dar-
ticles. Après avoir pris connaissance des principaux argument',
mis en avant par les autres maisons d'affaires, ils étudiernit
les moyens à prendre pour rendre leur magasin supérieur aux
autres, de même qu'ils chercheront à savoir par quel coté leur
marchandise est supérieure à celle des autres.

En d'autres mots, un vendeur devrait chercher à faire dt
son magasin le meilleur de sa localité, et à apprendre à arguni.
:er sur chaque variété d'articles

Car, pour un vendeur, dire autre chose que la vérité sur un
concurrent ou sur une marchandise quelconque, c'est s'exposer
à perdre un client irrémédiablement. Un mensonge ou à peu
près peut bien servir à tromper un client momentanément, muais
un jour viendra sûrement où le menteur sera découvert, et c'en
sera fini de lui et de sa réputation. Il pourra par la suite dire
les plus grandes vérités et on refusera de le croire.

L'honnêteté n'est pas la "meilleure" politique dans la vente:
c'est la "seule."

Il est des gens qui viendront vous demander une réduction
sur tel ou tel article, sous prétexte que d'autres maison'. le-
vendent meilleur marché et alors que cela n'est pas.

Ces clients menteurs ne sont pas communs, mais il y en a
En pareil cas, le vendeur peut'en appeler au patron s'il est

disponible; en tout cas, il faut trancher la question tout de suite
Il faut ou réduire le prix ou ne pas le réduire. Si le client cst
de mauvaise réputation; s'il a déjà tenté <le semblables me.vcns
pour obtenir une réduction de prix, il est prudent <le refuser en
disant simplement que, si l'autre marchand fait la réduction.
votre politique est de ne pas la faire à moins qu'il ne soit entendu
qu'elle sera permanente et s'étendra à tout le monde. Mais 'i
le client est digne de confiance ou si l'on n'a pas de raison de le
soupçonner, il est souvent sage d'opérer la réduction suggére
Il est facile de dire que vous ne comprenez pas comment 'n
peut réduire un prix qui ne donne déjà pas de profit : cependant.
la politique de votre magasin est de vendre aussi bon marché nie
tout autre et de consentir à la réduction sans toutefois ga
rantir de la continuer. Alors ,si possible, on doit prendre le
moyens de discuter la chose avec le marchand à réduction ci
faisant une franche comparaison du coût, etc., surtout de frai-
d'administration. Si, de fait, la réduction n'existe pas chez le
concurrent, le client menteur doit être empêché de répéter sonî
acte frauduleux.

L'un des meilleurs moyens d'augmenter votre commerce.
c'est d'attirer chez vous les clients régu.:ers d'un concurrent
C'est du jeu franc, et chaque client qui peut ainsi être induit
ajoute d'autant à la force de votre commerce si vous savez le
retenir par des méthodes convenables.

Le vendeur sait très bien quels sont ses clients réguliers et
quels sont aussi les clients réguliers des concurrents. Quant à
ces derniers, il faut mettre à les servir quelque chose qui les
induise à revenir une fois que vous leur avez fait une vente
Il va de soi que vos clients réguliers doivent être traités juste-
ment; mais lorsqu'il s'agit du client d'un rival, il faut faire en,
sorte que votre cordialité lui inspire qu'il est aussi bien chez lui
dans votre magasin que dans celui qu'il aurait toujours fréquen-
té, et agir envers lui de façon à ce qu'il éprouve le besoin <le
revenir. C'est un excellent moyen de l'emporter sur celui cle7
qui il avait pris l'habitude de faire affaire.

Chaque magasin tient des articles spéciaux qu'il peut mieux
'endre que certains concurrents et qui s'écrulent mieux que
l'autres articles. Or celui qui réussit le mieux avec une cer-

taine catégorie d'articles, qui donne le meilleur service, qui étale

mieux sa marchandise, qui offre plus de facilités d'achat et qui
tient un stock plus considérable, devrait faire le plus gros
chiffre d'alaires dans cette catégorie.

Il est encore du devoir du vendeur de voir à ce que son
magasin excelle dans la vente du plus grand nombre poss1:o4
de spécialités. C'est lui qui vient en contact avec le plus grand
nombre de personnes et qui doit trouver les moyens de faciliter
la vente. C'est lui qlui doit suggérer la manière de les disposer

pour qu'il soit plus facile au client (le le voir et plus facile au
vendeur de les montrer.

Plus on parvient à vendre bien les articles spéciaux, et plus
le commerce se développe rapidement.

Il est encore dç home politique pour les commis d'un
magasin <le faire connaissance avec le personnel des magasins
rivaux. Ces relations doivent être amicales, pas trop intimes,
mais ne doivent jamais revêtir un caractère d'antagonisme, d'a-
nimosité.

Méme un concurrent peut quelquefois vous envoyer un
client; mais il ne le fera que s'il vous estime personnellement.
Ainsi, par exemple, un client s'adresse chez un marchand et de-
mande un article qu'il ne tient pas, un article dont vous avez
peut-être l'agence exclusive. Il essaiera en vain de substituer
autre chose. C'est le moment de dire au client où se procurer

ce qu'il désire, et on l'enverra chez vous si vous êtes en bons

termes. Si non, il est probable qu'on dita qu'on ne sait pas où

l'article en question est tenu.

La connaissance de ce qui se passe ailleurs peut servir à

intéresser davantage un vendeur à son magasin, et la pensée

que peutétre un concurrent le dépasse devrait être pour lui

comme un stimulant. Tout vendeur doit éprouver un sentiment

d'orgueil à l'endroit de son magasin, et cela serait impossible

s'il n'y avait pas de concurrence. La rivalité n'est pas seulement

la vie du commerce; c'est la vie de l'intérêt dans les affaires.

C'est ce qui fait que la partie vaut la peine d'être jouée. La

concurrence est le plus grand des stimulants, et celui qu'elle

n'influence pas ne sera jamais un vendeur remarquable.

Dans tout ce qui concerne la rivalité, observez la plus stricte

discrétion et ayez l'oeil bien ouvert.

Que tout ce qui est <lit. ou fait. le soit en considération du

fait que la réaction doit être en faveur de votre magasin.
Voilà en partie, ce qu'est l'art de vendre qui comporte tout

ce que l'homme au comptoir doit faire pour promouvoir l'in-

térêt de son magasin.

L'ACCAPAREMENT DE LA MELASSE

Les marchands et planteurs des Iles ont tenté d'accaparer

la mélasse des Barbades,?,cette saison, escomptant une récolte

écourtée, et en ont élevé le prix à 27c le gallon.

Par conséquent, les acheteurs canadiens ont refusé de pla-

cer toute commande à ce prix, et lorsque les marchands de Bar-

bades ont vu qu'ils ne pouvaient pas entôler leurs meilleurs

clients canadiens, il leur a fallu trouver un moyen de liquider

et, conséquemment, ils ont expédié une consignation de sirop de

la nouvelle récolte dans le but de sonder le marché. Rendue ici,

elle ne trouva prenant qu'à 32V2c. au lieu de 37c. qu'avaient an-

ticipé les accapareurs. On nous dit maintenant qu'une consigna-

tion de 6oo puncheons est offerte ici à 33c. et les acheteurs n'en

veulent pas à ce prix; la question est de savoir si même à 32c.

ils se laisseraient tenter.
Loin d'y avoir écourtement de la récolte, ce qui eût peut-être

justifié le prix de 37c., il parait que le produit de la récolte de

1013 aux Barbades sera plus que suffisant pour répondre à la

demande d'ici à la récolte de 1914.

En somme, la tentative d'accaparement a été un four.



LE PRIX COURANT, Vendredi, 22 Août 1913. Vol. XLVI - No 4

L'EXPOSITION DE PRODUITS ALIMENTAIRES

Au risque d'être taxés d'importuns, nous ne pouvons résis-
ter au désir que nous éprouvons de rappeler au commerce la
grande exposition de produits alimentaires qui aura lieu cette
année, du ii au î8 octobre, dans les salles d'exercices lu 65e
Régiment, sous les auspices <le la Section des Epiciers de Mont-
réal de l'Association des Marchands Détailleurs du Canada
Incorporée.

Nous avons <lit l'importance qu'il y a pour chacun de visi-
ter ces expositions périodiques du commerce et de l'industrie.
Nous dirons aujourd'hui qu'on ne se rend pas un compte exact de
l'importance véritable qu'elles comportent

On a dit avec assez de raison que notre province de Qué-
bec est restée arriérée par rapport aux progrès accomplis par
les provinces-soeurs depuis quelques années. Pourtant, et pen-
dant longtemps, nous avons en quelque sorte dirigé le cours du
commerce canadien. Pourquoi, alors, cet état de stagnation dans
lequel nous semblons nous complaire depuis un long moment?
Tous simplement parce que nous nous sommes endormis sur
djes lauriers facilement conquis alors que les affaires se faisaient
avec moins d'efforts qu'il n'en faut aujourd'hui. Parce que nous
avons négligé de nous tenir au courant des découvertes, des
inventions, des procédés nouveaux. Et cela, nous l'affirmons sur
l'expérience personnement acquise. Nous connaissons cer-
tains marchands qui, sous prétexte d'avoir toujours été bien
servis par une même maison depuis peut-être quarante ans,
refusent obstinément <le s'approvisionner chez d'autres fournis-
seurs qui leur offrent une marchandise d'égale valeur, sinon su-
périeure, à des prix de beaucoup plus avantageux que la "bonne
vieille maison." Aux représentants qui leur proposent le marché,
il se contentent de répondre: "J'achète à telle maison depuis bien-
tôt trente ou quarante nas, je n'ai jamais eu à m'en plaindre,
et je ne vois pas de raison pour interrompre mes relations avec
elle." C'est de la fidélité poussée à l'extrême, et l'extrême en
toutes choses est mauvais.

Ces marchands dont nous parlons ici, ne manquent pas tant
de bonne volonté que d'expérience. Ils conduisent leur com-
merce selon une routine établie depuis des générations, et ne
sont réfractaires à ce qui leur semble trop beau pour être vrai.
que parce qu'ils se sont trop longtemps tenus éloignés du che-
min, de la voie <lu progrès.

Si une visite à l'exposition peut être profitable à tout le
monde, c'est à ceux-là surtout qu'elle ne manquera pas de dessil-
ler les yeux.

Ils se rendront compte du fait que la majorité des articles
exposés sont fabriqués et préparés au Canada; qu'ils portent la
garantie du fabricant ou du préparateur; qu'ils ont la même va-
leur que ceux importés et qu'ils ont achetés depuis un grand
nombre d'années, et que, si on les lui offre à meilleur marché,
c'est uniquement parce que le procédé de fabrication a été amé-
lioré, perfectionné, et qu'il n'y a pas à compter les frais d'impor-
tation, ni l'emmagasinage, attendu que son fournisseur peut se
les procurer à un jour près d'avis du manufacturier canadien.

Voilà seulement quelques faits susceptibles de démontrer
quels avantages on peut retirer d'une visite à l'exposition.

Aussi, nous ne doutons pas que celle qui aura lieu au mois
d'octobre attirera tout le commerce du Canada en général et
celui de la province de Québec en particulier. Elle aura un at-
trait spécial pour toits, du fait que la convention de la section
die Québec de l'Association des Marchands Détailleurs-dir Ca-
nada Incorporée, aura lieu les 14 et 15 d'octobre, au milieu même
de la semaine d'exposition. Ces conventions ne manquent ja-
mais leur but qui est d'assurer, par la coopération de chacun,
les moyens d'améliorer la situation générale du commerce, en
faisant disparaître autant que possible les anomalies qui sur-
rissent à chaque tournant.

Pour l'avantage des hommes d'affaires qui désirerai .t

prendre part à la convention, nous tenons à leur faire sav r
que, pour bénéficier des réductions que les compagnies de ch,
mins de fer accordent en ces circonstances, ils n'qnt qu'à d,
mander à l'agent résident dans leur localité un certificat de con-
vention qu'ils devront faire remplir ensuite par le secrétaire <1e

l'Association.
Nous répétons donc que l'exposition prochaine promet dI'.

çlipser tout·:s les précédentes et que, d'ores et déjà, toutes le.
l'outiques, moins six ou sept, ont été retenties. Ainsi, les manu-
facturiers ou agents qui ont j'intention d'exposer des produit,
devront se hâter s'il sveulent s'assurer une échoppe d'étalage.

LE COMMIS EXCEPTIONNEL

M. Andrew Carnegie, de réputation mondiale, a dit un jour
"La plus haute distinction commerciale à laquelle un jeune
homme puisse aspirer, c'est le titre de commis exceptionnel. Il
n'existe rien de plus fructueux."

Par jeune homme exceptionnel, M. Carnegie entend celui
qui recherche sans cesse l'intérêt de son employeur, celui qui a
toujours l'oeil ouvert, qui ne néglige aucune occasion de suggé-
rer quelque amélioration aux affaires, qui s'étudie à toujours
mieux faire, le plus simplement, et le plus efficacement.

Il n'y a peut-être jamaie eu autant de demande qu'aujour-
d'hui pour l'homme exceptionnel, plein de ressources, l'homme
qui pense, qui sait trouver des moyens nouveaux de faire les
choses ,l'homme qui peut saisir tous les besoins d'une situation
et les résoudre de sa propre initiative.

Napoléon Ter disait que ses soldats savaient si bien se bat-
tre parce tue chacun portait un bàton de maréchal dans son
hàvre-sac. En d'autres termes, tous les soldats de Napoléon at-
tendaient de l'avancement et y étaient préparés.

Si vous voulez obtenir de l'avancement, vous devez être
sincère et enthousiaste pour les'affaires de votre patron. Vous
devez les approfondir, les étudier de manière à en apprendre le
plus possible Si vous avez l'intention de prendre le même com-
merce Pour vous-meme, l'o:casion qui vous est orésent-'eme nf-
ferte d'étudier et d'observer vous est d'ure valeur inoniîe V-'
faites actuellement un apprentissage, et vous êtes en plus bren
ravés pour apprendre le commerce.

LAPORTE-MARTIN, LIMITEE

Nous attirons l'attention <le nos lecteurs sur l'annonce que
nous publions à l'intérieur du dernier couvert de la présente
édition, pour le compte de la maison Laporte-Martin, Limitée.
de Montréal. On y verra que cette maison, dont l'importance est
généralement reconnue et dont la réputation est au-dessus de
toute critique, offre en ce moment toute une variété de thés des
meilleures marques.

Parmi celles-ci, nous relevons les "Victoria" et "Princesse
Louise", des Indes et de Ceylan, de Congou et de Chine; les
"Imperial", "Pea Leaf", "Pinhead" et "Young Hysoà."

En plus de ces marques, la maison tient constamment en
magasin les marques três populaires "Lipton", "Tamilkanle" et
"Salada", en paquets.

On trouvera aussi à la même maison, les eaux minérales les
plus recommandables, surtout celles <le Vichy, de même que les
limonades Vichy.

Il nous fait toujours plaisir de recommander la maison La-
porte-Martin, Limitée, car nous la savons ahsolumcnt digre <le
confiance.
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L'ETAT DES RECOLTES

Dans un bulletin récent le Bureau <lu kecensemnenît et dls
Statistiques rapporte que, d'après les estimations de ses corrc-
pondants agricoles à la lin (lu mois dernier, la temperature 'lu
mois de juillet a été en général favorable à la croissaice du
grain. Les conditions dans les provinccs <lu Nord-()uet s' nt
rapportées comme étant genéralement excellentes. Comparatne
ment à un état de récolte modèle, représente par le clfre uoo,

la condition du blé dl'automne par tout le Canada e.t done

comme étant de 77-75; celle lu blé de printemps, <le 87.62; Colle
de l'avoine, de 87.45; de l'orge, 87.58; du seigle, 85.oo; de. grains
mélangés, 89.33, et du lin, 83.85.

Les pourcentages de condition modèle <lu b]e de pritempshî,,
de l'orge et du seigle, représentent une promîesse le reidementsu
par acre, au-dessus des rendements moyens <les cinq deriiercs
années, de six pour le blé, <le cinq pour l'orge, <le deux p" ur
le lin et de un pour cent pour les grains mélanges. Quant à la
récolte de l'avoine, la condition promet un rel deli ..'nt égal a la

moyenne. Toutes les récoltes <lu Canada, au 31 im.let, à l'exol
tion du blé d'automne (77.75), du foin et du trilie (74 ' i. et

de l'alfalfa (76.35), sont rapportées comme ayant une conditin
au-dessus de 8o, variant de 82 pour les fêses et le blé-d'linie à

grain, à 89 pour les pommes de terres et les grains nélang('

Pour les trois provinces du Nord-Ouest, la condition du blé
de printemps est rapportée comme étant de 84.6x dans le Man-
toba, de 89 dans la Saskatchewan, et de 88 dans l'Alberta. Les
chiffres représentant les conditions des aitres grains sont rela-
tivement aussi élevés, l'orge spécialement s'élevant à 'o pour
cent dans la Saskatchewan et l'Alberta. Les récoltes <les lantes
racines sont particulièrement bonnes dans les provinces du1,
Nord-Ouest.

La condition du sarrasin dans les provinces maritime, et
dans Québec est de 9o et plus; mais dlans Ontario elle tibe

à 73.43. Le lin est au-dessus de 8o dans les provinces dIu N.,rl-
Ouest, et dlans la Saskatchewan, où se trouve le gros le cette
récolte, la condition pour cent est <le 84.17. La betterave à sucre.

cultivée pour le sucre dans Ontario et l'Alberta, représente 8044
dans la première et 92.31 dans la dernière de ces provinces

L'évaluation préliminaire du rendement par acre du lé
d'automne, est de 22.38 boisseaux, laquelle évaluatinf représen-
tant une superficie de 825,8oo acres en récoltes dans l'Ontario.

le Manitoba, la Saskatchewan, l'Alberta et la Colombie-Britaiii-

que, indique un rendement total de 18,482,000 hoisseaux, c un-

parativement à 16,396,ooo boisseaux, représentant une superticie
de 781,ooo acres en 1912. Ce rendement est de 13 pour cent plus

élevé que celui de l'an passé.

Le rendement par acre du foin et du trèfle est éalui à

1.23 tonne, soit un rendement total de 9,396,500 tonnes, sur une

superficie de 7,621,600 acres, comparativement à 11,189.000 tin-

nes, sur une superficie de 7,633,600 acres, ou 1.47 par tonne en

1912. L'alfalfa, avec une rendement moyen par acre <le 138
tonne indique une évaluation de production totale <le 143,000
tonnes sur une superficie de 103.250 acres, comparativement à

310,100 tonnes sur une superficie de 111,300 acres, ou 2.79 tonnes

par acre en 1912.

M. J. M. HAMPSHIRE

MM. Ritchie & Ramsay, Limited, de Toronto, manufac-
turiers de papier, nous informent qu'ils viennent de nommer
M. J. M. Hampshire en qualité de représentant de leur mai-
son à Montréal. M. Hampshire aura ses bureaux dans l'édi-
fice Unity.

T, Vendredi, 22 Août 1913.

LE PROCHAIN CONGRES DES CHAMBRES DE
COMMERCE

l.a conmention annuelle (les Chambres de Commerce (le la
province aura lieu les 25, a6 et 27 courant, à Chicoutimi; il y
aura (les délégués le toutes les parties de la provincc.

Parmi les questions importantes qu'on y étudiera, on traitera
des difficultés (le l'expédition dui grain, des taux élevés d'assu-
rance maritime qui sont la cause que le commerce canadien ga-
gne les ports américains avant de prendre la route <le l'Europe.

Une des causes le ces taux élevés d'assurance, c'est que
l'on se guide sur les dangers de la navigation entre Québec et
Montréal. On démontrera au cours de la discussion que les taux
l'assurance sur les cargaisons dle grains entre Montréal et Li-
verpool, bien que des millions eussent été dépensés sur la route
de Québec à Montréal, sont le 25C. à 45C. par $ion, selon la sai-
son <le l'année, tandis qu'ils sont de isc. par $ion entre 1*w-
York, Boston et Liverpool pour toute l'année. Ces taux ont été
considérés comme injustes par les commerçants le grain et
particulièrement condamnés par le Conseil <le la Chambre de
Commerce <le Québec comme une injustice pour le port <le Qué-
bec, qui devrait étre favorisé par les assureurs quand des vais-
seaux en font leur terminus.

On parlera aussi du défaut d'équipement du port de Qué-
bec pour rencontrer les exigences <le l'expédition du grain de
l'Ouest et du Transcontinental quand il sera complètement en
exploitation.

En ioti, on a expédié par les ports <le Port Arthur et <le
Fort William 03.oo.0 <le minois en in mois <le navigation, ce
qui démontre que près des deux-tiers du grain canadien s'en
vont par les ports américains. On espère que lorsque le chemin
de fer de la Baie d'Hludson sera construit le grain canadien
trouvera une voie de Port Nelson par le détroit <le la Baie
d'Hudson au grand avantage <les exportateurs canadiens. Avec
la construction du chemin de fer proposé par M. Clergue et
construit grâce à l'initiative du gouvernement <le Québec, on
aura l'avantage <le voir le grain prendre enfin en quantité con-
sidérable la route du Canada seulement. au lieu <le faire un dé-
tour par les Etats-Unis.

On demandera au gouvernement Borden <le se hàter d'outil-
ler le port de Québec, comme on l'a promis.

MORT D'UN PIONNIER DE L'INDUSTRIE CANA-
DIENNE

On annonce, <le Frédericton, N.-B., que M. Alexander Gib-
son, un des plus grands chefs d'industrie <lu Canada, et qui
s'était retiré <le la vie comme'rciale active vers la fin <le 108, après
avoir parcouru une des plus remarquables cirrières commer-
ciales <le notre pays, est mort le 14 de ce mois, à sa maison de
Marysville. Il souffrait depuis quelque temps d'épuisement gé-
néral. Il avait célébré son 94e anniversaire <le naissance le rer
de ce mois. Il laisse, pour pleurer sa perte, deux fils, trois
filles, 10 petits enfants et plusieurs arrières-petits-enfants.

Né pendant la dernière année du règne de George 111, c'est
un peu après le milieu du dernier siècle que M. Gibson com-
mença à édifier une fortune, comme entrepreneur en hois mar-
chand, sur les rivages de la Baie de Fundy. Puis il transporta
son champ d'opérations à ioo milles de là, près de la rivière
St-Jean. Il fit construire une scierie, puis une église, puis la
ville de Marysville, en face de Frédericton, et fut surnommé le
"Roi du Naswaak". Les affaires commerciales furent plus im-
portantes, dans cette région, que celles qui avaient été faites ou
qui furent faites depuis par un seul négociant. Il fit construire
200 milles de voie ferrée, du Nashwaak au golfe St-Laurent. Il
y a trente ans, il fit construire une des plus importantes filatures,
de coton du Canada, à Marysville Il vendit son chemin de fer
il y a qtùelques années, à la Compagnie de l'Intercolonial.
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LES OBSTACLES DANS LA VENTE

Quoique depuis un certain nombre d'années des vendeurs
habiles et bien connus aient réussi à placer différents articles
sur le marché, peu d'entre eux peuvent se vanter d'avoir été
l'objet le manifestations d'enthousia<ne lorsqu'il leur a été
donné l'occasion d'offrir leurs marchandises à un nouveau client
en perspective. De fait, tout empressement <le la part <le celui-ci,
leur aurait fait croire à quelque chose d'anormal du côté du
crédit.

Il y a en effet, très peu <le marchands qui se sentent disposés
à acheter lorsqu'un vendeur se présente chez eux. Quatre-vingt-
dix fois sur cent, c'est la seule puissance de suggestion du ven-
leur qui parvient à l'emporter sur l'acheteur récalcitrant. Quelles

que soient les raisons <le ce dernier, les objections qu'il oppose;
qu'elles soient déraisonnables, pétulantes, froidement indifféren-
te9 ou encore basées sur un semblant <le conviction <le ses meil-
leurs intérêts, il n'en reste pas moins acquis que presque dans
chaque cas le vendeur essuie d'abord un refus plus ou moins
catégorique. Etre mal reçu fait en quelque sorte partie du lot
du représentant On le reçoit, en général, comme on reçoit un
chien dans un jeu le quilles.

Toutefois, le vendeur doit considérer tout cela comme au-
tant d'épreuves qu'il doit vaincre, d'obstacles qu'il doit surmon-
ter, et <le sa victoire dépend sa récompense. Le salaire ou la
commission du représentant dépend <le son habileté à parer les
bottes des marchands.

On a eu raison <le <lire que les obstacles sont e.sentiels au
succès d'un vendeur; et l'on admettra la vérité <le l'adage si
l'on veut seulement tenir compte les tentatives maintes fois ré-
pétées auprès de marchands mal disposés. Si un homme n'entre-
voit pas tout un monde <le difficultés dans la tâche du vendeur,
il possède peu les dispositions qu'il faut avoir pour en faire un.
L'expérience mème ne petit suppléer au défaut <le difficultés.
Le vendeur est en butte à tous les découragements et ceux-ci
sont de nature à mâter tout homme n'ayant pas le feu sacré.

Par cela, nous n'entendons pas la crainte physique: la peir.
Un homme peut avoir le courage de Daniel dans la fosse aux
lions, et manquer <le courage moral dont il faut faire preuve en
face de l'indifférence, du préjugé <le certains clients en perspec-
tive. Il faut avoir un aplomlb à toute épreuve pour soutenir la
bataille tous les jours et faire des affaires.

Nous convenons que les occasions semblables sont rares.
C'est comme un nouveau chapitre sur chaque transaction; une
fois l'occasion se présentera d'une- manière, et une autre fois
de l'autre. Ce qui est absolument essentiel, cest la présence
d'esprit pour saisir l'occasion telle qu'elle se présente. Il est
indispensable de savoir cacher sa persistance, afin <le ne pas
s'exposer à ce que le marchand vous rappelle qu'il vous a déjà
refusé. Et ce n'est pas aussi difticile qu'on le croit. Vous pou-
vez toujours compter que votre auditeur, étant marchand, est
vitalement intéressé à tout ce qui touche au profit de son com-
merce, et ce que vous avez à lui offrir doit tendre à toucher
cette corde sensible. La clef de l'énigme est dans la manière
d'offrir l'article. La combativité du vendeur aidera ensuite. Te-
nez, tenez bien, mais tenez diplomatiquement.

- S'il n'a pas la main ferme, la poigne solide, le plus habile
fera faillite. Un refus catégorique et brutal ré<kiira n'importe
quel homme, à moins qu'il n'ait la gràce qui sauve, la ténacité.

Lorsqu'un marchand a répondu un "Non" sec, sans se re-
tourner, le vendeur sans aplomb n'est pas lent à passer la potte.
D'autre part, celui qui n'a pas "froid aux yeux" prendra la
chose tout autrement. Plus il sera reçu froidement, plus il
sera.agressif. Le sens de l'injustice ne le paralyse pas. Au
contraire, la situation désespérée agit comme un tonique sur son
cerveau. Alors, il pense. Il réunit les arguments essentiels en
faveur de sa proposition et les lance à son antagoniste comme

avec une fronde, et presque chaque fois il atteint son homme
Devant un tel adversaire, l'acheteur oublie les ennuis que lui
causent les autres représentants importuns, et il achète parce
qu'il a été vaincu par la ténacité et l'esprit de celui qui n'a pas
tenu compte <le son "Non."

Par conséquent, la ténacité doit être l'une des qualités es-
sentielles lu vendeur, et, pour avoir du succès, il faut en étre
<loué abondamment.

LES PRIX ONT UN PEU FLECHI

Le nombre index du Ministère du Commerce, relatif aux
prix <le gros était <le 135.9 pour juillet au lieu de 136.9 en juin
et <le 13.4.1 en juillet 1912.

Ces nombres sont les pourcentages du niveau des prix du-
rant la décade <le 1890-189.

ILes principales hausses portent sur les grains, le fourrage,
les porcs et la charcuterie, la farine de blé, la farine.de mais,
la laine, le coton, la soie brute; il y a eu diminution pour les
moutons, les agneaux, les bananes, l'étain, les métaux, les li-
queurs, tabac, etc. La peau <le cheval et le suif sont plus chers,
mais le gros bétail et le boeuf sont un peu moins chers. Les
prix de détail ont été relativement soutenus pendant juillet. Les
oeufs et la charcuterie ont été en hausse, mais le beurre a été
en général moins cher.

MINISTERE DU TRAVAIL DU CANADA

Moins d'inquiétudes dans l'industrie que pendant l'année
dernière

D'après les rapports du Ministère du Travail, les conditions
industrielles se sont améliorées en ce qui concerne les différends
ouvriers pendant le mois (le juillet. Il y en a eu 24 au lieu de
27 pendant le mois précédent. On remarque une amélioration
encore plus grande quand on compare les événements du mois
actuel et ceux <le la période correspondante pendant l'année
dernière, où il y cut 46 grèves et lock-outs dans le Dominion.

Pendant juillet 1913, environ 152 firmes et 8,ooo employés
furent impliqués dans les grèves et lock-outs, au lieu de 450
firmes et 11.957 employés affectés par les différends ouvriers
durant le précédent mois.

Il y a eu une légère diminution du nombre des jours de
travail <les employés. On a perdu environ î88,ooo journées de
travail au lieu d'environ i8î,ooo pendant juin. On peut men-
tionner que durant juillet 1912. plus de 270,000 journées de tra-
vail ont été perdues de ce fait. Deux différends importants se
sont produits en juillet; parmi ceux qui avaient éclaté avant ce
mois, les plus importants sont ceux des mineurs de charbon
dans l'ile le Vancouver et des employés des scieries à St-Jean.
N.-B. Ces deux différends, à eux deux, ont occasionné une
perte de plus de 130,000 journées de travail.

LE BEAU ET L'UTILE

Il nous fait grand plaisir d'accuser réception d'un gra-
cieux envoi de la maison Maspero Frères, fabricants de ciga-
iettes au Caire, Egypte, et à Montréal. Cet envoi consiste
en une magnfique bourse à monnaie, (coin purse) en fine
chèvre de Russie et d'un fini tout-à-fait merveilleux à tous
les points de vue.

On dit que la maison Maspero Frères a commandé une
petite quantité de ces bourses qu'elle devra recevoir d'ici une
couple de mois. De toutes les primes offertes jusqu'ici dans
le but de créer de la popularité à une valeur commerciale, la
bourse à monnaie est encore ce que nous connaissons de
mieux.

Merci à qui de droit pour l'envoi en question.
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COMPAGNIES INCORPOREES

Des lettres patentes ont été émises par le lieutenant-
gouverneur de la province de Québec, incorporant :

La "Wilson Holding Company," pour faire les affitircs
d'argent et marchands d'immeubles, y compris les terrans,
bâtisses et améliorations sur iceux ; acquérir par achat, bail
ou autrement et posséder, détenir, utiliser, améliorer, adi
nistier, donner à bail vendre des terrains, tènements, liri-
tages, immeubles et intérêts en iceux, en disposer et ci î.ure
le commerce et ériger, améliorer, réparer et entretenir dc
bâtisses sur tous terrains appartenant à la compagnie ou
dans lesquels la compagnie peu avoir, aucun intérétt et ci
général faire les affaires d'une compagnie d'immeubles et
d'amliorations Capital-ictions, $99,ooo, à Montreal.

L"'Association Athlétique d'Hochelaga, incorporée,
pour encourager et promouvoir parmi ses membres et ses
actionnaires la culture physique, dans son acception la plus
étendue, au moyen d'exercices athlétiques, de sports, tint
intérieurs qu'extérieurs, etc. ; organiser des concours, spec-
tacles, exhibitions, tournois, joûtes Capital-actions, $4o,u0,
à Montréal.

la " Canal Frontage Realty Company," pour faire les
affaires d'agents et marchands d'immeubles, y compris les
terrains, bâtisses et améliorations en iceux. Capital-actions,
$125,ooo, à Montréal.

"La Compagnie de Prêt Mutuel, Limitée," pour aire
des opérations financières, achat, vente et aaministration de
valeurs, droits, concessions et propriétés publiques et pri-
vées, mobilières et immobilières ; promotion, organisation
et développement de toutes sociétés ou compagnies, dans
lesquelles elle possède ou acquiert des intéréts ; et générale-
ment toutes transactions particulières aux maisons de ere-
dit. Capital-actions, $5oo,oop, à Montréal.

La "Security Construction Limited," pour faire, entre-
jrendre, exécuter et effectuer des contrats pour constrire
des bâtisses et constructions de toute sorte, faire des coun-
trats et arrangements avec les contracteurs, proprietaires
d'immeubles et autres. Capital-actions, $43,oo, à Montreal

"The St. Maurice Realty Company," pour acqueaîr,
posséder, vendre, échanger, donner à bail, louer des pro-
priétés mobilières et immobilières. Capital-actions, $40000
à Trois-Rivières.

" La Compagnie Hydro-Electrique du Coteau du Lac,
Limitée," pour faire affaires comme électriciens, ingénieurs-
mécaniciens et manufacturiers ; acquérir, posséder, aliener
et exploiter dans les limites du comté de Soulanges un ou
plusieurs pouvoirs d'eau dans le but de produire l'énergie
électrique suffisante aux susdites opérations. Capital-actiuib,
$149,o0o, à Côteau-du-Lac.

" La Compagnie de Raffinerie Canadienne, Limitée," pour
faire l'importation et l'exportation du sucre à l'état brut ou
autrement, des sirops, des essences ou autres matières pou-
vant être converties comme tIs ; faire l'exportation et liiii-
portation, manufacturer les parfums, les savons, le bleu et
tous les articles destinés à l'usage domestique : manufac-
turer, embouteiller les eaux minérales, gazeuses, les eaux de
javelles, faire le commerce des viandes sous toutes ses for-
mes ; faire le cannage des produits de la fer-me et des fruits;
faire le commerce d'immeubles et transiger à cette fin avec
toute autre compagnie faisant le conimerce d'immeubles ;
louer aux fins ci-dessus des manufactures, les acheter et les
vendre ; transiger et négocier avet toutes autres compagnies
faisant le même genre d'affaires et généralement faire toutes
les opérations nécessaires au commerce des sucres, ties vian-
des ; s'amalgamer avec toute autre compagnie ayant les
mêmes objets que ceux de cette compagnie ; emprunter des

capitaux par billets, obligations, hypothèques, débentures,
ou sur d'autres garanties convenables ; acheter des actions
d'autres compagnies et les vendre, etc. Capital-actions,
$4.300o; à tkand'Mère.

" The Montreal Advertising Club Company." pour pro-
muioir l'étude et la discussion de toutes affaires concer-
nant les annonces et marchandises et des problèmes tou-
chant les nanuíacturiers, marchands ci gros et détaillants
et publier les résultats d'iceux lorsqu'il sera jugé à propos;
encourager l'emploi convenable d'annonces et promouvoir
les affaires d'agents ou des personnes faisant le commerce
d'annonces ; s'engager dans les affaires d'annonces etc. Ca-
pital-actions, $10,000, à Montréal.

" Mount Murray Woodlands Corporation," pour faire
dans toutes ses branches les affaires de bois de charpente,
bois de construction et bois dc pulpe et manufacturer, pro-
duire, acheter, vendre et faire le commerce de bois de cons-
truction, billots, bois de charpente et bois de toute sorte ;
acheter, louer ou acquérir autrement les biens, terres, loca-
tions, droits de surface, limites à bois etc. Capital-actions,
$2,000, à Québec.

" Lafleur Limitée," pour acquérir par achat ou autre-
ment, posséder, détenir ou prendre à bail, vendre, exploiter
ou autrement trafiquer des limites à bois, du bois debout,
emplacements pour moulins, des pouvoirs d'eau et autres
pouvoirs moteurs, à vapeur, à essence ou à électricité ; des
moulins à scie et à rabotter ,des moulins à pulpe et à pa-
pier, des carrières de pierre ou de granit, des briqueteries et
faire tout commerce en découlant ou s'y rattachant généra-
lement ; manufacturer des portes et&hàssis, persiennes, ja-
lousics, moulures, escaliers, ornements de maison en géné-
ral, bardeaux, lattes et des meubles de toute sorte, des voi-
tures, chaises et véhicules de toutes sortes, des boites et
caisses de tous genres, des yach-ts à moteurs ou à voile, des
chaloupes etc. Capital-actions, $49,ooo, à Ste-Agathe des
Monts.

"Como Lake Shore, Incorporée," pour exercer l'indus-
trie d'immeubles et de terrains par achat, vente, échange ou
autrement construire et ériger sur les dits terrains des bâ-
tisses, faire des rues, parcs, boulevards, y construire des
quais, systèmes d'aqueducs, des lumières, ou de tous autres
travaux propres à améliorer les dits terrains ; accepter des
hypothèques ou autres garanties sur toute propriété vendue
par la compagnie et assumer des hypothèques ou autres
obligations dans l'intérêt de la compagnie. Capital-actions,
$20,ooo, à Montréal.

" La Compagnie Fournier, Limitée," pour agir comme
agent d'administration, de location, de vente d'immeubles et
de meubles ; faire le conmmrce des meubles et des immeu-
bles ; entreprendre la construction des bâtiments, etc. Capi-
tal-actions, $99,ooo, à Lachine.

" La Compagnie Industrielle de Saint-Félicien," pour
fabriquer des portes, châssis, meubles, voitures et les ou-
vrages en bois ; faire le commerce du bois manufacturé et à
l'état brut ; fabriquer des ouvrages en fer, fonte ou acier ou

en faire le commerce ; prendre et faire exécuter par contrat
ou autrement, des travaux en bois, fer, fonte, acier, ou béton,
et tous ouvrages en maçonnerie et en menuiserie. Capital-

actions. $20,ooo, à St-Félicien.

La "Tunnel Lanid Company," pour faire le commerce

d'immeubles, exercer le commerce et l'industrie de construc-

teurs de maisons, édifices, de constructions quelconques, et

agir comnie entrepreneurs de travaux, agents d'immeubles et

commerçants <le matériaux ; acquérir, posséder et construire

des rues, chemins, ruelles et sentiers, des aqueducs, citernes,

etc. Capital-actions, $70,000. à Québec.
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Des lettres-patentes ont été émises par le Lieutenant-

Gouverneur de la Province de Québec, incorporant :
" La Compagnie Lavergne, Limitée," pour l'ixercice des

Capital-actions, $zo,ooo, au canton de Weedon.
métiers d'entrepreneurs menuisiers, charpentiers et charrons.

" Geo. Tanguay Limitée," pour faire le commerce de gros
et de détail, comme marchands de grains, graines de semence,
engrais chimiques, etc. Capital-actions, $2ooooo, à Québec.

" La Compagnie du Parc de la Montagne," pour faire les
opérations d'une compagnie et agence d'immeubles, avec la
faculté d'acheter, posséder, détenir, développer, améliorer,
acquérir, coloniser, cultiver, arpenter, garartir, échanger et
%endre des propriétés immobilières et des terrains en culture
ou autrement. Capital-actions, $99,ooo, à Hull.

" La Nationale Co-opérative, Limitée," pour acquérir,
détenir, posséder, vendre, céder, échanger, louer ou aliéner
àutrement toutes propriétés mobilières et immobilières. Capi-
tal-actions, $25oooo, à Montréal.

" Le Club de Courses de Saint-Georges, Limitée," pour
acheter, louer ou autrement se procurer tout bien meuble et
immeuble, les posséder, les vendre ou autrement en disposer
à quelque titre que ce soit ; organiser des courses de che-
vaux, de bicyclettes, d'automobiles, etc. Capital-actions,
$i5,ooo, à St-Georges de Beauce.

" Harbour Terminals Realties, Incorporated," pour acqué-
rir par achat, bail ou autrement et détenir et posséder des
immeubles ; construire des maisons d'habitation et autres
bàtisses sur les dits immeubles ou sur toute partie d'iceux.
Capital-actions, $î5o,ooo, à Montréal.

" Le Syndicat Immîiilier St-Roch, Limité," pour faire
le commerce d'immeubles, acquérir, disposer de la manière
et aux conditions qui seront jugées convenables, et particû-
lièrement acquérir le lot numéro cinq cent soixante et neuf
du cadastre du quartier St-Roch et en acquitter le prix en
aigent, actions acquittée; ou autrement. Capital-actions,
$250,000, à Québec.

" Maheu Realty, Limited," pour faire le commerce d'im-
meubles dans toutes ses branches, soit comme patron ou
agent, acquérir et détenir des immeubles en aucune manière,
les diviser, subdiviser, exploiter, construire sur, développer,
améliorer, louer, échanger, hypothéquer, vendre autant que
possible et en disposer ; faire et obtenir des prêts ou avances
des hypothèques ou toutes autres garanties quelconques. Ca-
pital-actions, $200,000, à Montréal.

" Dutch Tea Rooms," pour 'établir dans la cité de Mont-
réal et ailleurs dans la province de Québec, des magasins de
thé, faire des affaires de propriétaires de salles de rafraichis-
sements, etc. Capital-actions, $2o,ooo, à Montréal.

AMENDEMENT A LA LOI RELATIVE A LA MARQUE
DES FRUITS

Le "Dairy and Cold Storage Commissionner" vient de pu-
blier une circulaire donnant les récents amendements apportés
à la loi relative à la vente et à l'inspection, de mème que les
nouveaux règlements. Les amendements concernant principa-
lement les fruits importés.

A l'avenir, les mots "Emballé Par," devront précéder le
nom et l'adresse de l'emballeur tels que marqués sur tout pa-
quet de fruits scellé destiné à la vente.

Une nouvelle clause est ajoutée, en vertu de laquelle le
gouverneur en c6seil est autorisé à faire des règlements relatifs
aux marques et marques de commerce, et à l'inspection des
fruits importés. Les personnes trouvées coupables d'infractions
à ces règlements seront passibles d'une amende n'excédant pas
cinquante dollars et les frais, et, à défaut de paiement, d'un

emprisonnement n'excédant pas un mois. Les ballots de fruits
irrégulièrement marqués pourront être confisqués.

En vertu de cet amendement, de nouveaux règlements ont
été adoptés et publiés dans la "Gazette du Canada", du 28 juin
1913. D'après ces règlements, tout importateur de fruits devra
voir à ce que toutes les marques de qualités qui se trouvent sur
les paquets scellés de fruits importés soient effacées ou oblité-
rées, lorsque ces marques ne sont pas en rapport avec la loi ou
les nouveaux règlements. Ceci doit être fait au moment du dé-
chargement de la cargaison ou de la consignation à son entrée
au Canada. L'importateur doit alors apposer à un bout de la
caisse, la dénomination propre de l'article, le nom exact de la
variété de fruit, et ses propres nom et adresse. On peut se
procurer des copies de cette circulaire, gratuitement, en s'adres-
sant au département des publications du Ministère de l'Agri-
culture, à Ottawa, ou à l'Inspecteur des fruits pour le Dominion.

UN AUTRE BON SAVON

MM. Hopewell Brothers, de Newton, Mass., sont les
fabricants d'un savon bien connu appelé "Paos," et qui est
vendu au Canada par l'intermédiaire de la Canadian Fair-
banks-Morse Co., Limited. "Paos" est tout d'abord un savon
pur, combiné avec un dégraisseur, un détergent et un émol-
lient, pour en faire un nettoyeur antiseptique.

Le nom de "Paos" a été obtenu par l'épellation à re-
bours du mot anglais "soap," qui signifie savon.

Il y a de nombreuses marques de savon sur le marché,
mais la plupart sont vendues à des prix élevés. "Paos" réunit
à la fois le bon marché et les hautes qualités comme net-
toyeur, ainsi qu'on peut s'en rendre compte en référant à nos
prix courants et à nos colonnes d'annonces. "Paos" est gran-
dement utilisé par les automobilistes, les ingénieurs, les mé-
caniciens, les peintres, les chimistes, les ménagères, etc.

" Paos " mousse facilement et n'abime pas les nains,
même les plus fines. On dit que les ménagères les plus exi-
gentes le trouvent excellent pour le nettoyage des porce-
laines et ustensiles de cuisine.

NOUVELLESCHARTES

La "Gazette du Canada" publie les nouvelles chartes
accordées sous le sceau du secrétaire d'Etat du Canada. Voici
celles qui ont trait aux nouvelles compagnies ayant leur prin-

ipale place d'affaires dans la province de Québec :
" Holmes and Lennon, Limited," pour faire des affaires

comme marchands-généraux, mannfacturiers, importateurs,
exportateurs, etc., de marchandises de toute sorte. Capital-
actions, $io,ooo, à Montréal.

[t £olIgt Dourgt, à Rigaud, P.Q.
Ce collège, avec son expérience de soixante ans, semble

répondre aux besoins d'éducation des temps présents. Par
son cours classique, il prépare le jeune homme à la prêtrise
et à toutes les professions libérales; par son cours commer.
cial anglais, au programme duquel on accorde une heure
d'enseignement du français tous les jours, il ouvre la voie à
toutes les branches du commerce et de l'industrie ; enfin à
ceux qui ne peuvent disposer que de peu de temps à leurs
études, il offre l'avantaged'un cours primaire français et
anglais. Site agréable et sanitaire. Communications faciles.
Améliorations modernes.

Rentrée des élèves, le 2 septembre.
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LA SITUATION

Les affaires sont assez bonnes pour
cette saison et les rentrées d'argent sa-
tisfaisantes. Il y a dans certaines ré-
gions de l'ouest un certain embarras
financier, mais, somme toute, la situation
est bonne. Le volume des affaires est
plus considérable que l'an dernier à pa-
reille date, les prix sont en général moins
élevés. Les fruits de la M éditerranée,
oranges, citrons, etc., sont meilleur mar-
ché; ceux de la Californie sont, par con-
tre, un peu plus chers. Les conserves
canadiennes sont bien. meilleur marché
que l'an dernier;- dans certains cas, cette
baisse de prix est de 33 Pour cent. Ainsi,
les poires qui se vendaient l'an dernier à
$1.25, se vendent actuellement à Soc.

On a donc lieu, à tous égards, de se
déclarer satisfait dans les maisons d'épi-
cerie en gros.

Nous cotons:

SUCRES
Nous cotons:

Extra granulé, sac les ioo lbs. 4.40
Exti a gravulé, bail 5 x z~o. ;co lbs. 4.50

Fxtra grounoc, baril les zoo lbs. 4.80
1 Ixtra ground, bte jo, lb3. îoo Ibm. 5_ 11>
Extra ground, J btc 25 lbs., 100 &bm. 5.20
No i Yellow*. baril les iox) lbs. 4.35
No i Yellow, sac les zoo lbs. 4.00
Powdered, baril ioô lbs. 4.6o
Powdered, bte 5o0lbs. les 100 Dis. 4.80
Paris Lumps, 4 bte z5 lbs. zoo lbs. 5.45
Crystal Diamond, btes ioo lbs. 5.15
Crystal Dlamond, * bte o lb.

les ioo lbs. 5. 2s
Crystal Diamond, i bte 25 Ibo.

les 100 lbs. 5.45
Crystal Diamond, Domino% 2o

cartons 5 lbs. les ion Ibo. 0. 35
Sucres bruts cristallisés, lb. 0.04
Sucre, bruts nan cristallisés, lb. 0.031

Cea prix s'entendent au magasin de
vendeur à Montréal.

rTrès bonne demande.
Barbade, choix, tonne o.36 0.37 0.39
Barbade, tierce et qrt. 0.39 0.40 0.42
Barbade, demi qrt. 0.*41 0.42 0.44
Mélasse, fancy, tonne 0.38 0.39 0.41
Mélasse, fancy, tierce et

quart 0.4! 0.42 0.44
Mélasse, fancy, demi qrt. o.43 0.4 0.46

Les prix s'entendent: lère cOlonne,
Pour territoire Ouvert; 2e Colonne, pour
territoire combiné; 3e colonne, pour
Montréal et ses environs.

LARD ANERICAIN
1re qualité, le quart 28.75

2ýme qualité, le quart 27.00
SAINDOUX

Bonne demande.

indouX pur, en tinette
indoux pur, en seau
indoux pur, cse de ici lbs.
indoux pur, cse de 5 Ibs.
indoux pur, ese de 3 Ibm.

ARINES 'ÈT PATES
TAIRES

Pâtes alimctslru
Qnnne demande.'
'1ous cotons: -

La Mb.
0.15

3.10
o. 161
o. 16l
o.rT61

ALIMEN-

r -*"

Arrow root, boite de 7 Ibm. 0.15
Farine Five Roses, qrt. 0.00 6.25
Farine Five Roses, sac 0.00 3.25
Farine Household. n. 0.00 ô. 25
Far. **Regal", qrt. o.00 6.70
Far. patente hongroise, qrt. 0.00 6.40
Farine à pâtis. Océan, qrt. 0.00 .5. 85
Far. "Regal", sac 0.00 *3.20
Far, d'avoine granulée, sac 0.00 2.9-
Far. d'avoine standlard, sac 0.00 2. 85'
Farine d'avoine fine, sac o.oo 2.85
Farine d'avoine roulée, brl. 0.00 5.33
Farine d'avoine roulée, sac 0.00 2.50
Farine de sarrasin, sac 0.00 2.75
Far. de blé-d'Inde, sac 0.00 2.10
Banner, Saxon et Quaker

Oats, et Ogilvie, caisse 0.00 4.00
Cream of wheat, cse 0.00 5.75
Fécule de mais, ie qîté, Ilb. 0.07* 0.07!
Fécule de mais, 2e qîté, lb. 0.051 0.051
Fécule de pommes de terre,

qrts de x lb., doz. 0.00 1.35
Vermicelle, macaroni et

spaghetti Canadiens bte.s
de 5 Ibm., Ilb. 0.00 0.274

En vrac 0.00 o.05s1
Paquets de i lb. 0.00 0.07

Nouillettes aux oeufs:
Paquets de i lb., lb. 0.00 0 .07*
Spaghetti, pâtes assorties:

alphabets, chiffres, ani-
mnaux nouilles, coudes,
importés en vrac, lb. 0.00 0.07*

-En paquets de i IL 0 .00 o.o8
Tapioca pearl, en sac, la "o.o5* o.o6
Tapioca seed, en sac, la " o.o6 0.07
Tapioca flake 0. 07J o.o8
Sagou o.os* o.o6

FROMAGES CANADIENS
Bonne demande.
Les fromages petits et giros se ven-

dent aux épiciers 141c et 15c la livre.
Poisson salé.

Morue salée, No 1 0.144 0.15
VINAIGRE

Nous cotons, prix nets:
Bolîman, cruches paillées, 4
gal. imp. cruche 0.00 2.20

Domestique triple; cruches'
paillées. 4 gai. imp. cruche 0.00 1.25

72 grains, le gaîl. 0.00 0.12
88 grains, le gaîl. 0.00 0.15
i i8 grains (proof). le galI. 0.00 0.19

THES
En attendant les arrivages de thés du

japon de la seconde cueillette, cet arti-
cle n'offre que peu d'intérêt.
EPICES PURES. GRAINES ET SEL

Bonne demande courante.
Nous cotons:

Alispice, moulu lb. 0.15 0.18
Anis 1 .o.8 o.oQ
Canary Seed di0.09 0.10
Cannelle, moulue 490.20 0.24
Cannelle en mnattes o.18 0.22
Clous de girofle moulus " o.26 0.3.
('hicorée "iad.ienne, 0.12 0.1.1
Clous de girofle entiers 0.24 0.32
Colza o.o6 o.aS
Crème de tartre 0.22 0.23
Gingembre moulu - 0.20 0.30
Gingembre en racine '0.17 0.20
Graine de lin non miol. " 0.04 0.09
Graine de lin moulue o.o6 0.07
Graine de chanvre " 0.05* 0.07
Macis moulu 0.00 o.9o

Mixed spices moulues
Muscade
Muscade moulue
Piments (clous ronds)
Poivre blanc rond
Poivre blanc moulu
Poivre noir rand
Poivre noir moulu
Poivre <le Cayenne pur
Whole pickle spice
Sel fin en sac
Sel fin en i de sac
Sel fin, quart, 3 lbs.
Sel fin, quart, 5 Ibs.
Sel fin, quart, 7 Ibs.
Sel fin, en quart de 280

Ordinary fine
Fine
Dairy
Cheese
Gros sel, sac

o.18 0.22
0.20 0.35
0.00 0.50
0.071 0.10
0.25 0.27
0.23 0.27
0.15 0.17
0.16 0.20
0.21 0.25
o. 16 o.2o

1.35
0.00 0.45
0.00 3.25
0.00 3.15
0.00 j,. û5

0.00 1.80
0.00 2.05
0.00 2.15
0.00 2.45
o.65 o.8o

ORGE
Légumes secs.
Nous cotons:

Orge mondé (pot), sac 0.00 3.10
Orge mondé (pot). baril o.00 6. ýo
I"%c dle T.ili: (le C(11, 1l> 0.07 0.071
Orge mnndé <pearl). çac 0.00 4. 81
Fèves blanches. Can.. lb. 0.03 0.03*
Fève" jaunes minot 2.00 2.10

Lentilles rouge%, par sac. lh. o.o; o.o6
Lentille% vertes, par sac, lb. o.o6 0.07
Pois Ve(rts,. No i Il). 0.041 0 .04-;
Pois eaIsséq, le sac 0. 034 0.04
Blé-d'Inde à soupe, cassé,

le sac 000o 2.30
RIZ

La demande est bonne.
Nous cotons:
Riz importés-

Riz Patna. sacs de 112 lbs.,
suivant qualité IL 0.05! o.o6

Riz Carolina o.o8 o.og
Riz moulu o.oe o.o6
Riz soufflé (puffed) cse de

.16 paquets de 2 pintes 0.00 4.25
Riz décortiqués au Canada:
Les prix ci-dessous s'entendent f.o.b.

Montréal.
Qualit' B3. sac 250O lbs. 0.00 3-35
Qualité C. sac 100 lbs. 0.00 3.25
Sparkle 0.00 5.10
India Bright (sac de ioo lbs) 0.00 3.50
Lustre 0.00 3.6o
Polished Patna 0.00 4.40
Pearl Patna 0.00 4.60
Imperial Glacé Patna 0.00 4.90
Crystal japan 0.00 5.10
Snow japan 0.00 5.30
Ice Drips japan 0.00 5.45

FRUITS SECS
Assez bonne demande.
Nous cotons:
Dattes et figues:

'Dattes en vrac 1 lb. 0.00 o.o.%
Dattes en pqts de i lb. o.o6i 0.07
Figues sèches en boites,

3 couronnes lb. o.oQl 0.i0*
7 couronnes lb. 0. 131 0.14
ç couronnes lb. 0.114 0.12
6 couronnes lb. 0o.1,1 o.134
9 couronnes lb. 0.14; 0.15
t6 onces hte o.114 0.124
10 oncep bte 0.074 0.oR
Raisins de Corinthe. Lb.

Corinthe Filiatras. en vrac o.o6I o:'oi
Corinthé Filiatras en car- ' - ..
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tones lb. 0.071 o.o81
Raisins de Malaga. Lb.

Rideau bit& o.oe 2.50
Balmoral bte 0.00 3.00
Orléans bte 0.00 4.00
Royal Excelsior bite o.o 3

Raisin Sultans. LL
En vrac 0.00 0.11
Cartons, i Sb. manquent

Raiin de Valence Lb.
Valence fine off Stalk, btes

de 28 lb.. 5.00 0.00
Valence Selected. bits& de

28 Ibo. "0.00 0.00
Valence Layers, 4 cour.,

btes de sIS lb.. 0.00 0.C9Raksin de Cuamorndo.Lb
Epépinés, paq. i lb., fancy 0.00 0.0S
Epépinés, paq. s lb., choix o.oe o.071

Noix et Amandes. Lb.1
Amandes Tarragone o.151î o.171
Amandes Valence écalées 0.371 0-»
Avelines 0.13 0.14
Noix de Grenoble Mayette 0.15 o. î6
Noix Marbot 0.15 0.16
Noix de Bordeaux écalée. 0.29 0.30
Noix du Brésil 0.20 0.21
Noix de coco ripées, à la lb. 0.20 0.=
Noix Pécan polies o. 18 o. 19
Noix Pécan cassées 0.00 0.00
Peanuts non rôties, Sue 0.00 0.08i-
Peants non rôties, Bon Ton o.oe 0.091-
Peanuts non rôties, Coon 0.00 0.07
Peanuts rôties, Coon 0.cul 00
Peanuts rôties, G. o.oçl o. loi
Peanuts non rôties, G. 0.00 o.aS
Peanuts rôties, Sun o.1oi o.11l
Peanuts rôties, Bon Ton o.îiù o.îîl
Prunesux 8040 0.00 0.11
Pruneaux 40/50 0.S0.0ogl
Preuux 10/60 0.00 o.08i
Pruneaux le/, 0.00 0.071

PmftuýxYOZ0.00 0.07
Pruneaux Sa/go 0.00 oc0Il
Pruneauxg/a 0.00 0.06

Fruits ivatris Lb.
Abricot@, ho te *5 Ibo. 0.00 o. 141
Nectarines 0.00 0.11
Péches, botte »S lb.. o.oe o.098
Poires, botte 95 Ibo. 0.00 0. 121
Pommes tranchées, évapo-

rées. Mtes de 50 Ibo. 0.00 0.o61
Peluare de fruits. Lb.

Citron 0. oi 0.11
Citronelle 0. 161 0.17
Orange -o.iù1 0.12

CONSERVES ALIMENTAIRES
Comve de L6gume

Très bonne demande.
Nous cotons:

No i No à
Asperges (Pointes). 2 Ibo. 2.05 3.oo
Asperges entières cani., 2 lbs. 0.00 2.25
Asperges Californie, 21 ibs. 0.00 3.35
Epinards 2 Ibo. 0.00 î.o
Betteraves tranchées, 3 Iba. 0.00 1.30
Blé d'Inde 2 Ibo. o.95 0.971
Blé d'Inde en épie, gal. 0. 00 4.771
Catsup, bte 2 Ibo. dot. 0.00 0.83
Catsup au gai. do:. 0.00 5t.00
Champignons hôtel, boite o. 131 o .141
Champignons. rer choix 0.20 0.21
Champignons, choix, btes 0. 17 o. ig
Choux de Bruxelles imp. 0.17 0.1Tg
Choux-fleure 2 Ibo. 0.00 11.63
Citrouilles 3 Ibo. o.oo o.soi
Citrouilles gaI. 2.521 2.5
Fvinards cal. 0.wo 5.30
Epinards 2 lbs. 0.00 1.25
Epinards 3 Ibs. 0.00 :1.75Epinard@ lmp. bte 0.12 01
Fèves Golden Wax. 1 ibo. 0.971 1.00
Fèves Vertes 2 lb.. 0.071 1.00
Fèves de Lima' à lbs. 0.00 1.35

Flageolets importés bte o. ij 0.15
Haricots verts imp. bite 0.13 0:.17Macédoine de légumes, bte 0.10 0.10
Marinades en &eau. à gai 0.00 2.25ilPetits pois imp. moyens bte 0.11 1 1i
Petits pose imp. m-fins bte 0.11 0.12z
Petit: pois imp., fins, bite o. iô o.z7
Petite pois imp. ext fins, bte o. 17 o. 1
petits pois imp,ý surfins, bits (manquent)
Pois Can. En gbah Garden o.8o o.8a1
Pois Can. Early June 0. 821 0.85
Pois Can. Ext. Fine Sifted 0.00 1.271
Succotash 2 îbe 0.00 1.15S
Tomates P. S. 1., 3 lb.. 0.00 1.60
Tomates P. S. 1., 3 Ilbmon

livrée§ 0.00 0.00
Tomates, 3 lbs., dot. 1.35 1.-4.
Tomates, gal. 4.00 4 .021
Truffes, I boîte 5.00 5.40

i1 1b. 0.00 2.25
Ananas importés 2i lbo. o.oo 2sas
Ananas entiers (Can.) 3 lb. 0.00 2.45
Ananas tranchés (Can.> 2 lb. o.00 1.90
Ananas ripés (emp. Can.>

2 IL. 0.00 1 .45
Bluets Standard dos. 0.00 1.55
Cerises rouges sans noyau,

2 Iba. i.90 1.921
Fraises, sirop épais, a lbo. 1 .90 1 .92J
Framboises, sirop épais,

2 16e.. 12l a.15
Gadelies rouges. sirop é~as '.90

2 iba. 0.00 1.90

Groseilles, sirop épais,
2 Ibs. 0.00 1.75

Marinades con. i gal. gal. o.oe aiSo
Olives, z g ga. 1.371 1.70
Pêches jaunes à l.. 0.00 1.50
Pêche. 3~ Ibo. 0.00 2.3
Poires (Bartlett) à lbo. 1.75 1.771
Poires 3 lbo. 2.35 2.371
Pommes 3 lbo. 0.00 1.10
Mûres, sirop *ýials 9 Ibm. o.oe 5.00
Pommes Standarj gai,. 2.2i 3l.55
Prunes Damson, sirop 6~aise .011

Prunes Lombard, sirop épais,
2 lb.. 0.00 zool

Prunes de Californie, 21 lb. 0.00 2.74
Potunes Greengage, siropépais 2lba. 0.00 1.30
Rhubarbe Preserved. 2 Ibo. 0.00 1.50
Cerises blanches dot. o.oo 23
Cerises noires doz. 0.00 8.40
Framboises dot. 0.00 2.40
Mfûres dot. o.as 3.40
Gadelles rouges dos. 0.00 9. 4o

Conseve, de poisson
Très bonne demande.
Nous cotons:

Anchois i l'huile (suivant.format) dmos.6oi 4.50
Caviar I lb. doz. 5. 15 5.25
Caviar i11b. do:. 10.00 10.25
Crabes s lb. dot. 3.7 3.00
Crevettes en saumure, i lb. 0.00 1.6o
Crevette, sans saumure. i lb. 0.00 t.Un
Finnan Haddies do:. 1.35 1.40
Harengs frais. importés.

doz. i.u 1S .20
Harengs marinés. imp. " t1.40 1.65
Harenqs aux Tom., imp. " 1.35 1.40
Harengs kippered. imp. U 1.45 1.70
Harengs canadiens kippered o.95 1.00
Hariegs canadiens. sauce

tomates o.os 1.00
Homards, bte h., i lb. «' 6. to 6.2o
Homards. bte plate. 11 h. 0 .o.ç i. to
Homards, bte plate, i lb. " 6.40 6.50
H4uîtres (molid meat), 3 oz.

dos. 0.00 1.40
Huitres (solid meat). zo q.,
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do& 0.00 â.00
Huitres i lb. 0.00 1.50
Huitres 3 lb. 0.00 3.43
Maquereau, tin i lb., la do&.

0.00 1.45
Morue No à lb. *»(manque)
Morue grosse en quart lb. (maque)
Royans aux truffes et aux

achards bits *.7 @.il
Sardines can. i bte, co 9.75 1.00
Sardines françaises, i btes o. î61 0.31
Sardines françaises, i btes 0.sM 0.se
Sardines Norvège, à bte 7.50 11.00
Sardines Norvège, i bite 17.0 S .o
Sardines Royan à l'huile, I s*.p 0.4
Sardines sns arétes 0.3 0.14
Saumon Labrador 100 1bo. 0.00 §.Se
Saumon Cohoes, Fraser

River, i lb. 0.00 1.50
Saumon rouge:
Horse Shoe et Clover Lent

boite basse, i lb. doz. 1 .60 1. 521
Horse Shoe et Clover LeaI,

boite basse, i lb. dot. 3.65 z.67I
Saumon rouge Socheye

(Rivera' Inlet), iet hau-
te, i lb. dos. (maque)

Saumon rouge du printemps,
bte haute, s lb. dot. 0.«9.3

Saumon Humpbaek, s lb.
don. o.a9 0.93

Truite des mers zoo lbo. 0.00 y.ou
HARENGS DU LABRADOIR

quats 30
FROMAGES IMPORTES

Bonne demande.
On cote le fromage de Gruyère:
Fromage entier de Ob1 Ibo. on de fa

Ibo., âSc à r0c la livre
En quantité moindre, 28c la livre.
Le fromage de Roquefort se "Bd de

32c à 33c la lb. et le lmbourg, 84< la
livre.

On cote encore:
Gorgonzola lb. s.as
Edam * 0. 34

PRODUITS CHIMIQUES ET
DROGUES

Nous cotons:
Acide borique, bris de 3 lbo., lb. 0.1
Alun, baril, de 336 lb.. 0.osî8
Alun, barils de i i I b.. 0.se
Arcanson, lb. o.038 6.041
Blanc de céruse, bris de 336 Ibo. 0. 5
Bois de campêche. pqt de I lb. s.ojA

1oo lbs. 0.63
Borax en cristaux. bris de &oi

Ibo. lb. o.oS @.o6
Boules à mites .6 0.00 0.00
Camomille 0.0s 0.40
Campêche (Extrait de):

boites de 12 Ibo. 0,0.o 0.11
bMes 24 Ibo., pqt i lb. o .11 o. 12

Camphre, la livre 0.00 0.71
Carbonate d'ammoniaque,

bris 112 Ibo.. 4 lb.. 0.13 0."o
Cire blanche lb. 0.40 0.45
Couperose, bris 37 lb. «' 0.01 0.o
Crème de tartre lb. o.24
Gélatine rouge en feuilles 0.60
Gélatine blanche en feuilles 0.15
Gélatine Knox en feuiL. des. s.25 1.50
Gomme arabique lb. o. îS ou t
Houblon pressé, lb. <manque
Lessive commune dom o.33
Lessive commune grosse 3.75
Paraffine pour cierges, lb. 0.10o 0.z2
Plitre à terre, sac 1t0 lb.. sae 0.70
Poudre insecticide lb. *.oe o- P
Rètine blanche " o-oif 0.0%
Résine G.. suiv. quant. "o.oal o.oi
.;mlnétre en cristaux, bris

112 16e. lb. o.oS o.6ô
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Sel à Médecine 0.01 0.02
bel d'Epsom sac 224 lb.," 0.0 o.oiè00
boda a patte, 113 lbo. o.00 2.00

goda à larn:
Sacs 224 Ibm., 100 lbs. 0.75 0.So
Soude caustique en mor. lb. o.oo o.02*
Soutre en b&îons, brio 336

Ibm. ib. o.oit o.os
Soufre moulu sacs 112 lb. 1.65 1. I
Tourteaux de lin moulu, sac z .60 i. 7o
Vitriol, bris 0.06è 0.07
BOUGIES. CIERGES ET HUILES

DE SANCTUAIRE
Nous cotons:

Bl. Psaraffine en vrac, boite de 4o Ibs.:
6£à la lb. lb. o.oo o.o71

12 à la lb. - 0.00 0.10
B. Parafine, 6 à la lb. o.08 0.09
0. Paraffine, 12 à la lb. o.081 0.09
B. Stéarique, 14 09. 6 et 12 0-0o o.131
B. Stéarique, i6 oM 6 etS 0.14 0.15

ICierges approuvés, lb. o :oo 0. 371
Huile de 8 Jours, gallon 1 .0o î.30

PLATS EN BOIS
Nous, cotons:

Carrés de i lb., crate 0.00 0.45
Carrés de i lb., crate SSo o.00 0.90Carrés de 3 Ibo., crate 5co o.oo 1:2
Carré$ de 3 Ibo.. craie 0.00 0.57*
Carrés de 5 ibo.. crace 0.00 0.721

NoaCUVETTES EN BOIS
Cuvette No o, la dms 10.50
Cuvette No i, la doz. 9.00
Cuvette No 2, la doz. 7.50
Cuvette No 3. la dos. 6.50

BALAIS
Nous cotons:

A longs manches 0.00
Avec Manches ordinaires LÀ

3 cordes
3 cordes
4 cordes
5 cordes

Le4 papier manille, 13 X 17, est

EPINGLES A LINGE
Epingles ordinaires:

Boites de 3 grosses, la bit
Eî'ingles à ressort:

Boîtes de .2 grosses. la bte
PAPIER D'EMBALLAGE

papier Manille en rouleaux
Papier brun en rouleaux
àMECHES. BRULEURS ET VE]

DE LAMPES
Nous cotons:

Mèches No 2 lb.
Mèches No 2
Mèches No o
Brûleurs No a dos.
Briileîtrs No i
Brûleurs No 0
Brûleurs, dessus verre (A) "

Brûleurs, dessus verre (B)
Cheminées (Climax) NO 2
Cheminées (climax) No i
Chemitnées (climax) NO o
Cheminées (Bonanza-) No 2
Cheminées (Bonanza) No i

SAVON DE CASTILLE

2 .6S
s.
2.20n
2.40
2.60
3.25

HUILE D'OLIVEC
Nous cotons.
Huile Loublon.

Pintes a
Chopines 0
à chopines 0

L'huile d'olive Barton et Gi
cotée:
Qrts 7
Pts 4
à Pt& a

HUILE
Nous cotons:

Bouteilles de i o
Bouteilles de 2 0
Bouteilles de 3 c
Bouteilles de 4 c

.00 2.25

.00 1.20

.oo o.60
jestier est

.75 8.00

.371 4-50

DE CASTORW
Grosse. Dos.

1. 3.60 0.35
L. 5.00 0.45
z. 6.00 0.55
E. 7.25 0.65

HUILE DE FOIE DE MORUE
Nous cotons: $1.75 à $2.00.
Bouteilles carrées de 16 onces, $3.75

la douzaine; chopines, $2.40 la douzaine;
i chopines, $1.75 la douzane.

HUILE DE COTON
Nous cotons.

Au baril 1.15 1.30
HUILE DE RICIN PHARMACEU-

TIQUE
Nous cotons au quart par livre, 9*S.

le gallon, $1.25, en estagnon, par livre,
9c à tOC.

Nous coton
"Bleu Seal"
Blanche No
Blanche No
jaune No t
Jaune No 2

VASEL

BALI
D'enfant, 2 cordes
D'enfant, i corde
Manches de faubert

HUILE DE

.INE

grosse 10.0o

6 672
14.40

LIS
0.00 1.10
0.00 0.85

(mnp). dut. 1.30
PETROLE

cote Nous cotons:
Pratt's Astral Oul goi. 0.sa
Standard Acme le gai. 0. 171

GRAINS ET FARINES
0.75 Marché de Chicago

Au cours des derniers jours, de nou-
0.90 veaux records po>ur la saison ont été en-

00, registr és au marché du mais. En clôture
001 lundi la hausse était de 4jc à Y4c. Le blé

0.03 clôtura un peu plus faible, en réaction de
R.RS ýf6c à 1/c; l'avoine clôtura en hausse de

tic à hc. Les affaires étaient actives.

0.22
0.15
0.12
0.85
0.65
o.65
1.,65
1.00
o.60
0.45
0.45ti
0.95
0.75

Le savon de Marseille em seau se vend
k425 la caisse et de Pc à ioc la livre,
poids net, blanc ou marbré.

GRAISSE A ROUES
On cote:

Graiste Impérial. en lots de
grosse do:. 0.571

Caisse de 4 dot. " o6
Graisse au mica.

Boites de t lb. (Par 3 doz.)
doz., 0.90 0.95

Boites de 3 lbs. (par dot.) do:. 2. 25

Marché de Montrésl
Grains

In'y a pas tu d'atnélioration dans la
demande provenant de sources européen-
nes, ces jours-ci, les offres n'étaient pas
en rapport, pour l'avoine et la graine de
lin, avec les prix dl'ici et les exportateurs
n'ont pas pu faire d'affaires. L'avoine
NO 2 de l'Ouest Canadien se vend de 41c
à 41 '/?c cn lots de wagons, et de 4oV2c à
41c pour extra No 1 pour fourrage, le
boisseau, ex-miagasin.

Nous cotons:
Avoine C.W. No 2 0.-41 0.411
Avoine C.V. No Y Ext. Fd 0.401 0.41
Avoine C.W. No ~3 0.00 0.40
Avoine Qué. et Ont. No 2 manque
Avoine Qué. et Ont. NO 3 manque
Avoine Qué. et Ont. NO 4 manque
Sarrasin (48 lhs.) manque
Blé-d'Inde séché au four 0.74 0.76
Blé-d'Inde jaune NO 3 0.74 0.76

(Blé-d'Inde nouveau.)
Orge moulée 0.54 0.55

Marché de Montréal
Farines

La demande des acheteurs locaux et

(le la campagne pour la farine de blé de
printemps continue à être assez fore; le
marché est mnodérément actif et le ton
est soutenu. On a réalisé des ventes de
premières patentes à $5.6o, et de secon-
des à $5ý.io le baril, en sacs. Ton plus
faible au marché de la farine de blé d'hi-
ver. Les patentes de choix se vendent
de $5ý.25 à $5.5o; straight rollers de $5 à
$5.îo le baril, en barils, et $2ý30 à $2.4o
le sac.

Issues de blé et avoine roulée.
l'as (le changement dans les conditions

(lu marché des issues de blé; les prix se
sont bien maintenus. Les shorts se vent-
(lent à $21, les middlings à $24 la tonne,
sacs compris. Demande assez bonne pour
les moulée-; prix inchangés, avec ventes
(le pur grain de $30 à $32, et mélangé de
$26 à $28 la tonne. Ton du marché pour
l'avoine roulée: ferme. Les ventes se
font à $4.75 le baril, en baril, et à $2.25
le sac. Sentiment très ferme au marché
de la farine de mais. Le ton du marché
pour le foin pressé est ferme en raison
des arrivages toujours peu importants.
Foin No 1, $14 à $14.50, extra bon, No 2,
de $13 à $13.50, et foin No 2, de $12 à
$12.,so la tonne en lots de wagon ex-voie.

Nous cotons:
Patentes du printemps:

Roya Household 2 sacs 5.6o
Conseres de fruits

Bonne demande.
Par dos., groupe No s Ne à

,Ananas coupés en dés,
Five Roses 2 sacs 3.6c),
Glenora 2 sacs 5. 10
Harvest Queea 2 sacs 5.10

Portes à Bomsgr
Bakers Specia S sacs 4.90
Manitoba S. B. 2 face 4900
Keetob 3 sacs 4.90
Montcalm 2 sacs 4.90

Patentes d'Hiver:
Straight rollers a sacs 5.00
Hurons <à pitisierie) 3 sacs 3.So
A do 2s"ce 5.30
Farine de blé-d'Inde blanc pour

boulangers, 3 sacs 4.40
Faim.e de blé-d'Inde pour engrais

2 baC8 .3
Farine d'avoine: 45

Avoine roulée, sac de go Ibo. 2.32
Avoine roulée, baril 4.90

Issues de blé:
Son Mani., au char, tonne 19.00
Gmu Matn., au char, tonne 21.00
Middlings d'Ontario, au char,

tonne 27-0o 28-0o
Moulée pure. au char 32.00 34.00
Moulée mélangée, au char 30.00 31.00

FOIN PRESSE ET FOURRAGE
Marché de Montréall

Pas de changement à ce marché; les
prix sont soutenus, les affaires sont peu
actives. Le foin No t se vend de $14 à
$14.50, le No 2 extra de $13 à $13.50, le
No 2 de $iz à $i2.5o la tonne en lots de
wagon, ex-magasin.

Nous cotons:
Foin No i, pour livraison

immédiate -$13-00 $13-50
Très bon, No 2 12.00 12.Sô
No 2 10.00 10.50
la tonne, en lots de wagon ex-voie.

Marché facile sur place.
BEURRE

Marché anglais
MM. Milîs & Sparrow nous écrivent de

Londres à la date du 9 anfit m1~3:
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La situation générale est la méme; la
principale caractéristique c'est que tous
les beurres de choix continuent à se ven-
dIre, au fur et à mesure qu'ils arrivent,
aux prix cotés, mais pour les beurres de
qualités secondaires, qu'ils viennent
d'Australie, de Sibérie, de France ou
d'ailleurs, la vente est lente et il y a une
accumulation considérable de stocks. Il
parait vraisemblable qu'à partir de main-
tenant la quantité des beurres de choix
va décroitre un peu, niais l'avenir ne pa-
rait bien encourageant pour le moment
en ce lui concerne les beurres de qua-
lité secondaire. Le temps a été très sec
en notre pays pendant les trois dernières
semaines et on se plaint aussi de la sé-
cheresse en France. Si la production
diminue, la situation générale s'améliore-
ra beaucoup.

Australien. - Très peu d'arrivages.
Les qualités de choix se vendent bien;
les qualités secondaires se liquident plus
dif ficilement.

Arrivages les colonies pendant la se-
mainre: - Par le vapeur "Demosthenes",
5.ooo hoites d'Australien; par le vapeur
"C'an Macrac", 3,900 boites d'Australien.

Danois. - Le marché est inchangé. Il
y a des symptômes d'une demande un
peu meilleure en Allemagne et ceci aide-
ra les prix à se maintenir.

Français. - Les prix sont générale-
ment inchangés, et il y a un surplus con-
sidérable pour l'exportation.

Irlandais. - Ce genre de beurre est
un peu plus faible, bien que dans les ma-
hufactures on se plaigne d'approvision-
nements moins considérables et qu'on
prévoit les prix plus élevés dans un ave-
nir rapproché.

Sibérien. - Environ 26.ooo tonneaux
sont arrivés à Ibondres cette semaine.
Le stock est considérable, car la deman-
de n'est pas suffisante. Les meilleures
qualités le 98/o à* roo/o se vendent as-
sez bien.

Nous cotons:
)anois:--

1er Choix

Sibérien: -
&ier Choix
Bon à choix
Confiserie

Français:-
Ter Choix
Bon à choix
Confiserie

Irlandais:-
Crèmerie, salé
Crèmerie, sans sel
Manufacture
Victorien:-

1er Choix, salé
Choix, salé
Bon, salé
Ter Choix, sans sel
Bon à choix

Nouvelles Galles du
Ter Choix, salé
Choix, salé
Bon, salé
Ter Choix, sans sel
Choix, sans sel

Queensland:-
1er Choix, salé
Choix, salé
Bon, salé
1er Choix, sans sel
Choix, sans sel
Nouvelle-Zélande

r18/o 120/o

98/o 1oo/o
02/0 94/0
86/o 88/o

iro/o
o6/o
86/o

114/0
102/O
90/o

1o6/o 9og/o
108/o î1o/o
90/0 roo/o

Liquidé
100/O 102/o
994/o 96/o

Liquidé
100/O 104/O

Sud:-
104/0 1o6/o
98/o oo/o
94/O 96/o
104/q 108/o
98/o 102/o

102/0 104/o
98 /O 100/o
(4/O 96/o

104/0 106/0
96/o -oo/o

Liquidé

HALLE AU BEURRE ET FROMAGE
DE TEMISCOUATA.

Vente tenue à Trois-Pistoles, le mar-
di 4 août 1913: - 800 boites de beurre
vendues à A. A. Ayer & Co., à raison de
23¼ cents la livre.

FROMA"E.,
Marché de Montréal

Le marché est soutenu, les prix parais-
sent vouloir s'élever un peu. Le temps
est sec en Angleterre, ce qui diminue la
production de fromage anglais. Les prix
du beurre au Canada ont baissé consi-
dérablement et dans plusieurs manufac-
tures on s'occupe maintenant de vendre
<lu fromage, au lieu du beurre; on pense
que ceci va améliorer l'approvisionne-
ment de fromage canadien pour l'au-
tomne.

Nous cotons:

Canadien:-

rer Choix, blanc

Ter Choix, coloré
Choix, blanc et coloré

Nouvelle Zélande:-
Blanc
Coloré

64/O
jusqu'à

.65/o
63/o

65/o
66/o
66/o
64/o

66/o oo/o
65/o 66/o

Prix vendants aux épiciers

Fromage fort, blanc, à la meule r7c
au morceau 18c

Fromage de Gruyère 27c à 28
Fromage Oka 23c

FROMAGE
Marché anglais

MM. Mills & Sparrow nous écrivent de
Londres à la date du Ter août:

Le marché a été calme et ferme. Les
stocks sont moins importants que pen-
dant la dernière saison et on s'attend à
des prix plus élevés. On a demandé
quelques renseignements au sujet des
fromages de la Nouvelle-Zélande, de* la
prochaine saison, mais, comme d'habi-
tude, les prix offerts ne sont pas jugés
assez élevés par nos amis des colonies.

Nous cotons:
Canadien:-

Ter Choix, blanc

Ter Choix, coloré
Choix, blanc et coloré

Nouvelle-Zélande:-
Blanc
Coloré

ju

LA SOCIETE COOPERATIVE AGRI-
COLE DES FROMAGERS DE

QUEBEC.

Rapport de la vente de fromage du 31
juillet 1913, au Board of Trade, par M.
Aug. Trudel, gérant.

Blanc.
Quant. Quai. Acheteurs. Prix.
479 Boites No i G. D. Warring-

ton i2-Ii/i6c
goo Boites No 2 Hodgson Bros.

& Rowson 12-9/16c

613 Boites No 3 Jones Grant Lun-
ham 12-7/16c

Coloré.
359 Boites No 3 A. W. Grant 12-11/16c

Rapport de la vente de fromage du
Ter août 1913:

Blanc.
Quant. Qual. Acheteurs. Prix.
598 Boites No i Hodgson Bros.

& Rowson 12-11/16C
416 Boites No 2 Hodgson Bros.

& Rowson ieic
694 Boites No 3 Jones Giant

Lunbam 12yàC

55 Boit'es No 2 G. D. Warring-
ton 12-11/16C

387Boites No 3 Geo. Hodge & -
Son, Ltd. '2-7/16c

Rapport de la vent de beurre du ier
août ii:
Quant. Quai. Acheteurs.
454 Boites No i The Whyte Pack-

ing Co., Ltd.
226 Boites No 2 A. W. Grant.
134 Boites Pasteurisé F. X. O.

Trudel

Prix.

23Y/c
23c

23%c

OEUFS

Les oeufs sont plus rares à la catnpa-
gue; les prix restent stàtiònnaires.

Marché de MontréE
No i 25C
No2 22e
Strictement frais, choisis 28c
Strictement frais, en boites en car-

tons d'une douzaine, la doz., par
caisse de 30 douzaines 32C

Marché de Montral

BEURRE
Crèmerie, rer choix
2ème qualité
Beurre de laiterie

26 c à
25e à
23c à

PEAUX VERTES
Très bonne deAnande.

Boeuf inspecté
Veau
Agneau, chaque

26¼c
25y2c
23Y2c

13.50
19.00

0.30 0.35

LEGUMES

Céleri, la douz.
Betteraves, la botte64/o 65/o Carbttes, la botte

squ'à 66/o Oignons Egyptiens, crate
65/o 66/o Navets, la botte
62/o 64/o Panais, la poche,

66/oPatates nouvelles66/o 66/ Persil, la doz.
6o e, a Poireaux, la
Naifet, la bte

Salade de Montréal, doz.

0.00
0.00
0.00
0.00
0.00
o.00

0.00
0.25

douz.
0.40
0.00

FRUITS VERTS
Bananes, régime
Jumbo
Citrons Messine (300c)
Pommes, caisse
Prunes
Poires
Pêches
Prunes, la boite
Poires, la boite
Prunes, le panier
Tomates, la boite

2.00
0.00
0.00
0.00
0.00
0.00
0.00
0.00
0.00

0.40
0.00

1.00

-. 25

0.25
2.50
0.25
1.00
1.2j
0.30

o.4:
0.20

2.54
2.7;
4.50
1.5)

1.50
2.n
3.52
o.7
1.23
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TU ECRIVANT AUX ANNONCEU RS. CITEZ "LE PRIX COURANT"

SAVEZ-VOUS OU ACHIETER CE DONT VOUS AVEZ BESOIN?
Il ne se pase guère de semaine sans que plusieurs abonnés ne noua demnant où Ils peuvent se

procurer quelque article dont ils ont besoin et qu'ils ne savent où acheter.
%.om:me noua !'avoua maintes fois répété, Le Prix Courat"1 ut entièrement à la dispoaition

de ses abonnés pour toua les services qu'il peut leur rendre.
Rien ne noma est plus agréable que de leur faciliter les affaires, aussi nous empressons-noua de ri-

pondre gratultearent à toute demande de ce genre.
Noâ abonnés qui auraient besoin d'un renseignement à ce sujet n'ont qu'à Détacher le Cou-

pon cl-dessous, le remplir et nous l'envoyer.

LE PRIX COURANT, 80, Rue St-Denls
MONT REAL

ILB ]PRI1X COURANT Service des Abonnés
00 RUE ST-DBNIS,

MONTREAL

DATE 1913
VEUILLEZ ME DIRE OU JE PUIS ACHETER.

NOM___________ ADRESSE .

j JL
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KETIOPOLITANj
Lits Ausurain Coli
x- of New-York :-

p@elevitgueutur se&sd&
@M s ........... ISI@43

ift ais, la compagnie IL G-
mis « Cassi deu pol.
Mu peu.......... - I&,ISMS3
8115a diolentre lu

eau&"u et de Utde-n

WESTERN
ÂSSUIEANCIE CO.

1111611109119 tu luis
AOTW, »«"ul de - $&km

Dur.aa PaIaa: TORON? O, OÀf.
ame amne i. Com. Pridlhet.

W. IL saecz, Vice-lrisiet.
W. il. Mmum., lrast.OdulnL

C. C. Pvnus. @euitalre
*seamie de Emmliala

THE FIEDERAL LIFE
ASSRANCI 00.

,Biuau.CnUp: HuavMiLTO cAN.
cti4iFPAit D'AFFAlIES tli
&cri# AUGMuNTSf DmU0s
aUIpLus iàLiatrÊ7

C. L SWIIEifY. CAusaS Pm'e91.l
Me"bStr. Quihee.4

I3SIN1lART & 13 VNS
Crwtis ýd'Ass.umace
Itou, Vie, Accident Cambriolage,

Bis de glace, Automobfle,
".upmabitd des Fonctionnaires.

Agents Principaux Peur :

d'Edlnbourg.

Q uan Amrk. hum"o C.
de aUew-Vork,

tm: amfl UnI et the TOONS

As.surances
LA HOME INSURANCE CO. ET LA

NOVA SCOTIA FIEE INSUR-
ANCE COMPANY.

(Suite)

La Nova Scotia Fire Jasurance Go. a
tu pour promoteur M. John R. Macleod
en 1902. Aujourd'hui, les primes dépas-
sent annuellement $400,000. La "raison
de vente", c'est que les affa.ires étaient
trop considérables pour le capital et
qu'on a reconnu nécessaire de s'amalga-
mer ou de vendre.

On savait depuis quelque temps que
plusieurs compagnies d'assurances con-
tre l'incendie cherchaient à acheter la
Nova Scotia Fire Insurauice Co. et à une
réunion récente des directeurs il a été
décidé d'accepter l'offre de la Home In-
surance Company de New-York.

La promotion de M. Baillie sera très
favorablement accueillie de tous.

LES FAILLITES DE COMPAGNIES
D'ASSURANCE.

L'effondrement de la Union Life As-
3urance Company et la réassurance de la
Home Life Association par la Sun Life
sont des événements néfastes de l'année
courante dans les sphères d'assurance-
vie au Canada. De pareils évènements
n'aident pas la cause des asserances-vie
au Canada ni des placements d'argent
sur les stocks des compagnies d'assuran-
ce-vie. Les actionnaires des deux insti-
tutions malheureuses vont à avoir à sup-
porter de lourdes pertes. Dans le pre-
mier cas, une large pirt du stock était
détenue par des capitalistes anglais,. et
nombre d'entre eux peuvent difficilement
supporter leurs pertes.

Le principal motif de consolation, c'est
que la disparition de ces deux compa-
gnies éclaircit l'atmosphère de l'assu-
rance-vie. On savait qu'il y avait de mau-
vaises herbes dans le jardin. La houe a
lait son oeuvre. Ces événements de-
vraient servir d'avertissement à toute
compagnie existante ayant un penchant
à marcher avec prudence sur la lisière
dangereuse. Si la maison n'est pas en
bon état, il faudrait introduire immédia-
tement les réformes plutôt que d'atten-
dre que d'autres catastrophes se produi-
sent.

Les récents événements rendent aussi
-plus difficile le lancement de nouvelles
compagnies d'assurance. Plusieurs d'en-
tre elles, dont la Colonial Life et la Com-
monwealth Life, sont à la première pé-
riode. La Saskatchewan Lufe, croyons.
nous, y est depuis plusieurs années. En
ce qui concerne les nouvelles compa-
gnies, ainsi que les anciennes, le public

le PAAaI

QUE que eux de aim otenseR

QUE que celles de 34àleeae quelue

QUE Mulaguritee de
autre segles

4. PAROI Za oefeuse et irse.ue de
QUI -1 M~sent Sun e .

futures.
se PAROIR Prdmsu tout. eule est au

tui compagnie OnnodI...s.
tet s 1eiaexe

Quibeepeur le iéeee

ilée S$@@W # Plas Wà ric

IUtae au fa Isus Chef à leatriul

ait Akeusudre LAmatteN. cberaxer. a.,Wtllh
rielsest Macpheresn Uer., T. J. Brummesd. au.1

Les Prévoyaîts de C"id
Aseres rernde de Peusie.

OAPITAL AUTORIsq SS00,00S

Asheta deu Parts du P émou aui

Pare que eut u placement MMe

Puce que ceuet avec la plus. petite
prime, la plus grosse rente;

Farce que c'est la seuleeopgl
à "Fonds social", falat urne"éll
té du ronde de Pensio.

Total de l'actif du Fonda de Pension
seulement: $347,472.92.

Bureau à Mntréeli
Chambre 22,

Edlfloe "La Patrie"'
Suretil . Chef,

85, rue Daihouaie,
oUEBRO.
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Uisi lutell Lite lusuance
peu y de fo<u

FRED. E. RICHARDS,
Présient

Valur aceeptée de Garanties Ca-
nadIennes, détenues par le Gouver-
nement Fédéral pour la protection
dus Porteurs de Police, $1,2o6,576.

Toutes les 'Polices émises avec
Dividendes Annuels sur paktment
de la prime annuelle de deuxième

Ouverture exceptionnelle pour
Agents danm la Province de Québec
et Il'et d'Ontarlo. a'adresse à

COMPAGNIE
MONTREAL .CANADA

D'ASMUNE ooina1RE LNCUUDIR

T6Màpha 1.11 Main SUI1
Atm ... ...
mssw...... ý....
Aufra Vahner

passives. -

8193,071.

go."
01213.780.19

Sonepu s hsu a.......... off.120.TS

cureau -chef 1
Ne Rue et - Jusues.

MOIETRIAL
Fod Pagé, Gérant Provin.Ial

L. AMMUWE MONTf-ROYAL
(Csflau wuàmsaate (incmndie)

IUgan 8 74ne nom-bat w0u
Cal. et..vraag"Wavwe. MONIB"A

laouxu roasen. Préidtéct
J. X. Ctauuu. Ir, Odrast-OistaI

qui s'assure et place de l'argent veut sa-
voir si les promoteurs ou directeurs de
ces compagnies sont expérimentés dans
l'art difficile de l'assurance et ont une
réputation de bon aloi derrière eux. Des
hommes choisis au hasard ne peuvent
diriger une compagnie d'assurance-vie.
Il faut des hommes spécialement doués
pour cela. Les capitalistes ne devraient
pas perdre de vue ce fait quand en les
sollicite d'acheter des actions d'une nou-
velle compagnie.

Il y a une nécessité absolue à mainte-
nir l'assurance-vie au Canada à un niveau
élevé. C'est devenu une affaire de gran-
des proportions.

Ce montant d'assurance-vie en vigueur
au Canada, a, d'après les rapports dua
gouvernement récemment publiés, aug-
menté l'an dernier de plus de $120000,-
ooo. Le total en 1912 était de $1,070,265.-
556 et l'année précédente de $950,220,771.
Il y a tu une augmentation de 162,196
polices en vigueur. Le nombre des nou-
velles polices, prises l'an dernier, a été
supérieur de 39,352 à celui de 1911. Les
primes, pendant 1912, ont dépassé de
$4,091.998 celles de l'année précédente.
Le total des réclamations payées durant
1912, a été de $12,750,310, soit un gain de
$1,698.631 relativement aux chiffres de
1911. Ces affaires sur l'assurance-vie sont
bien assez importantes pour qu'on leu
sauvegarde contre la suspicion du pu-
blic.

Sun Life of Canada
Actif ................ $ 49,605,616.49
Assurances en vigueur .... 182,732,420.00

Ecivez au Bureau Principal,

Montré&], pour vous procurer la
brochure intitulée "Prospère et

Progremaive."1

Une Police dans la

CANADA LIFL
Devint une sourc de revenu.
pou e . 95401 lu"an 9M,0

VhZ IV u.cut IahSarLld
Total dus prime duée mi.10
Profits payée en espèes

durant la pioe de
paemntduprimes. I M.10

Profits payée en espèce.
en 190. .. ....... 1H8.0

rosyés en espèces 100

Coat exact jusqu'en 1910 %M800.00
Rum.rqu que depuis 190, »»a avoir

« Rr d'ant rie sl Pouice à'

CANADA LIFE A88URANCE CG
ureau chef 7 TONONTO, Ont

IIUTUELLB DU COMBrRCU
Contre I'Inemifl.

DU'OTr AU 0O@"wzuxwUNT
eà ustorlté avec la nouvelle lmi du

amemtuo de gu6bser e Ud.,.ud VUI. Cap. q6
M8m.oofi ai m1 e ftwow. .

mmSImOSDUTIIATé

La Prevoyano.
Capital $500,000.00

Aussi - -Accidents, Maladies, Glaces,
Vol, Garantie de Fidélite, Garantit de
contrats. _____

ASSURANGU DIAUTOMOU8LE18

Bureau Chef .

16M SW.aqes, - Eutrdul
*Tel. Bell :Main 1010k

BRJTIS-H COLONIAL
F'IRE JINSURANCE ÇOMPANY

EDIFICE ROYAL, .2 PLACE. D'ARMES, MONTREALO

CAPITAL AUTORISE, $2,000,000 CAPITAL SOUSCRIr, $1,000,00

Agents demandés pour les districts, non représentés.
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E "7.4l u t-ahB7udiau de la
Cauqpe des uhs.

NEW VICTORIA MOTEL
2. PtONTIINS, PROMMMRTI

* LEOtel des emi.orguS
Plan Amblcan. Taux, à PU eitrI $2..

J OSEPH FORTIER.

Imlu et feurmitu de fureu.
210 rue Notre-Dame Ouest

(Augfle de la mue St.Plerre>. loutu*L..

-Mm vmhm et eum p.m1el

Le R. MoNnTIRiAN
Arewtitet et Mesrelu ,

sus ku. USMeS emr

RIH.&ONT. NAV. .o
"DE NIAQARA A LA ueR

Excursions de Vacalnces
u md "0a eez. projets de ve,boes.
Wq buvacaace Cette aa6@, à'. % pa»

»0n exCWduru à herd Idus de Me maUique
repeur Où vau- jouire du eaft &%uM hôtel
de premier 0 ise.

tulea. à INiasa,. F.Uh,hs Milles.e, Q06.
hea historique et la $uPebe Rivière 8eea.

Hét"l wiaenlflqom.t 811t@414 g1rés par la
eomparcie, à Mum ar a et Tad.uaac
Pt.r i-p>nmb et rouugameas comumjura

#8 adrame à

QEUANT DES PASSAGERS,

D. OLIVIER,
AGEJ4T 096 BILLETS* EN VILLE.

MONTREAL

AGENCES DEMANDES

Uin homme avec 25 années d'expé-
iinedans les affaires, pouvant fournir

de bonnes références, désire des agences
de manufactures pour là ville de *Qué-
bec et le district environnant. S'adresser
à N. L., "Le Prix Courant", Montréal.

Ventes parl leShérifs

DU 23 AU 28 AQUT.

District d'Iberville.

Césaire Gagné vs Antoine Bertbiaume
et ai.

Un terrain sis et situé sur le rang St-
François, connu et désigné aux plan et
livre de renvoi officiels de la dite pa-
roisse, sous le No 389 de la contenance
de 53 arpents, avec les bâtisses y érigées.

Vente à -la plorte de l'é glise parois-
siale de la dite paroisse de St-Patrice de
Sherrington, le 27 août 1913, à Il hrs a.m.

Alphonse Gervais vs Les terres et te-
nrements de Jean-Baptiste Samoisette.Une terre sise et située sur le rang
Grand Bernier, en la paroisse de Saint-
BIaise, dans le district d'Iberville, con-
nue et désignée aux plan et livre de ren-
voi officiels de la dite paroisse de Saint-
jean, sous les Nos 166 et 166, avec mai-
son, granges et bâtisses y érigées.

Vente à la porte de l'église paroissiale
de la dite paroisse de St-BIaise, le 26
Qoût 1913, à i hrs a.m.

District de Montmagny.

J. Georges Langelier vs Mathew Hun-
tet.

i* Un lot de terre connu et désigné au
cadastre officiel du canton Leverrier,
2ème rang, dans le comté de l'Islet, sous
le NO 24, avec les bâtisses dessus cons-
truites, circonstances et dépendances.

2* Les droits et prétentions du défen-
deur sur la partie ouest du lot"No 25,
connus, au cadastre.. offi.ciel-. du-.ssdit
2ème rang du canton Leverrier.

3* Le lot NO 23A, connu au cadastre
officiel du susdit 2ème rang, du canton
Leverrier, le dit lot 23A étant le résidu
de terrain entre les lots 'No 22-23, avec
un moulin à scie dessus construit, avec
ses mouvants et tournants, etc., circons
tances et dépendances.

Vente en deux lots séparés, les deux
lots en premier lieu décrits d'un seul lot,
et le lot en troisième lieu décrit seul, à
la porte de l'église de la paroisse de St-
Marcel, le 27 août 1913, à 10 brs a.m.

District de Montréaù'

Dame veuve Rosalie Lanciau vs Fran-
çois alias Francis Toupin.

Une terre eituée en Va paroisse de St-
joseph die Cllambly, district de Montréal,
çonnue ,et désignée sous le No i8o, aux
plan et livre de renvoi officiels de la dite
paroisse de St-Joseph de Cham.bly, avec,
bâtisses.dessus érigées.

Vente à la porte dé l'église paroissiale
de St-joseph l e 28 .aoùt 1913, à il h. a.m.

Louis-Philippe Barrette vs Gustave
Jetté.

Les droits sur un dix-huitième indivis
'd'un terrain, avec.bâtisses y érigées, si-
tué dans le quartier -Lafoiitaine de la
cité de'Montreal; borné en front par la
rue~ Beaudry, connu et désigné sur le

pliet aulivre de renvoi officiels diI
quartier St-Jacques, lIe la dite cité d,
Montréal, sous les Nos 1136 et 1137.

Vente au bureau du shérif le 1 î8 .sep-
tembre 19r3, à i0 hrs a.m.

lat

GONTHIER & MIDGLEY*

103 RUE &T.F18.Av.

Ouverture des Classe
Founitures Gss«4uei, Cahiers

d'exercices,. Ppie qualité 'sup4.
rieure. P 'ie Ecolier, BlocsNote,

Paper lttrs.Bottes de Papete-
'rie,. Pilames, Crayons,- Ardoises,
Boites d<coliers, etc., etc.

Demfnu d& aiocs et 1xix à

La G..mq J. L ha a FIk&

AUGUSTE COUILLARD

spiewlti 8 Pouies de toutes sorteli

Veetes 98 St 14 It-ffible, XONX&

n' ito a pu de C"R"ioIs-i 1 auro e
fai bhfeir e cUutid mme. At

tamstt eliéQale aux eesmaues par la
malle. Newshurs lu marelimils de la emm
serent taemtu mel au plu baprmziu
Marché.

P. A. GAGNON
Comptabl Lcumi

ai plue rAmee, ]go"TUA
TiipIbU Malit qis

Ariur W. WUlka Alezaule Ura

WILKS & BURNHTT

*02 111h. kiqu du lard"mi
Niptlike mai »M"IS UOITiAt

RUODIEPUO&8T R0001>11 DEARD

-PIEYOST & II3ç'DARD

1078STAOQIJE
SUL. TEL MM le MONT1RAL
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ALEax. DBsMÂRTBÂ&U
Comptable, Auitfeur

SPÉCIAITÉ a - Uu«Iiateu de FaNiites.
Cemprem Lgestué.

54, 00, ItUR NOTRE.DAME EST
.MONTREAL. _.

B«LÂNG8Rý B .BLANGXEE
Ntires.tU Cmptables et commissaires

TRUST & LOAN BUILDIG.
Mes.0 rue 111,laOuest MONTRIAL

Arget àPrter à4, 5 et 6

CARANO,- TERROUX &.CIE
DANUIURSe CT COURtTieRs

48 rue NotreDame Quest
MONTRIRÂL

votre miion avec le merveilleux ~
White Fiasse Brmier. Ce brisieuf
donne à vos vieliles lampe& et lan-
ternes une lumière blanche. brillan-
te et douce à ta fois, et supérieure à
etile diigi et de l'électricité. SA
lumière 1pszrgue la vue et rend l
lecture et la couture agréables Pas
de Manteaux à griser. Fiable et écaonmique. Satis
f actios gtrantie l'ait lt% délices de tous cenx qui
l'emploient. Echantillon Complet Par la Poste à
toute adrasse, 35e on 3 pour $1. 00. Argent rem-
boursé ai nou satisfait., Combmandes par la Poste
Esp6édés Promptement Prix Spéciaux au gros
aux Marchands et Agents.
Bright Ljght Co., Merrickville, Ontauio

Avis de Faillite
Dans l'affaire de

8ROUSSEAU & COLLERETTE,
Epiciers.

No 2o lagauchetière Ouest.
Lés soussignés vendront à l'encan public

a-1 No 69 rue &t-Jacques, Montréal, en bloc
011 sépa4rément,

VENDREDI, Je 22 AOUT 1918,
A Il Heures A. M.

1-s item suivantîs
1 piceriçe .... .... .... .... ...... $893-73

j ltns et liqueurs ........... 504.76
lixtures-et garnitures .... .... .... 322.25
!-oulaùt... .................... 220.00

,a licence.
iC Teétfè'é livres âsh'iaf lisIt" .-$739g7

Le magasin sera ouvert pour inspection
iUDI, le 21 couranit..
Pour autres informations, s'adresser à

ALEXANDRII DESMARTEAtJ,
Cessionnaire.

No 6o rue Notre-Daine Est, Montréal.
!ARCOTTE PRERES,

Encanteurs.

District de St-Français.

Gicrhard Hu vînzi,ît, Ltd. vs \V. B. L-e
Baron et B. Le:Itrn

l' C'ctte ét eîîîlu (lu ce morceaus de
terre s;itué dans lu %illage (le Hartley-
Nord. (tans le catti (le Hartley, et étant
partie <lu lot Nt, t sur le plan <lu ca-
dastre offi ciel et au livre (le renvoi pouîr
le (lit canton tle li.1 rtley.

, ('ctte etuttiliti( ou Ce mlorceaut (le
terre situé (tan, Iv dit village <le Hartley-
Nord, étant parti tdulî lot No 523 sur le
plan dui cadastro c tau livre le renvoi
ptour le (lit cadtlirr (le H artley.

V'ente à la liortu (le l'église (le la pa-
rosse <le St-(laît e Hartley. le
26 ;aouit 1913, à 2 tirs p.m.

District de St-Hyacinthe.

Edouard H ebi rt vs joseph Bousquet.
1. Un immiieuble sis en la paroisse de

St-'rbéodore d1'Actin, sur le 6èmel rang.
étant le No 33 des pilan et livre de renvoi
oflheiel's de la dite patroisse, avec bâtisses
y érigées.

2' Un immutble sis au incle rang,
faisant partie du lot No 67 les plan et
livre de renvoi officiels de la paroisse de
St-Théodore <'.cton.

3' tUn imnmetubde étant les lots Nos 9-10
les plan et livre dl1 renvoi officiels de la

paroisse <le St-Tlic <lore d'Acton, avec
bâtisses y érigées.

Vente à la porte le l'église de la pa-
roisse de St-Tliéeî<lre d'Acton, comnté de
Bagot, le _,6 août li13, à 10 Tirs a.ni.

Lucien L'lecurcuu vs J. Amnédée Pa-
quin.

t ' Un emplacemeint situé en la v'ille de
La Tuque, stîr la rue Commerciale, coin-
prenant les Nos -2 A-Il t e 25A-14 du
cadastre officiel pouir le premier rang du
canton Maîhiot, à L a Tuque, avec toutes
les bâtisses destîs construites, circons-
tances et dépendances.

2' Tous les droi1ts et prétentions du
dit insolv'able sur un lopin de terre ou
enmplacement situé en la ville de La Tu-
que, sur la rue t. mnierciale, connu et
désigné sous le Ni) 25A-13, du dit ca-
dastre.

Vente à la port:. de l'église de la pa-
roisse de St-Zépilirin de La Tuque, en
la ville de La Tuqjue, le 27 aotit 1913, à
10 hrs a.m.

JOURNAL DE LA JEUNESSE. v
Sommaire de la 2123e livraison (9 août

19)13). - Le secret de la trahison, par
Georges G. Toudouze. - Curieux Pois-
sons exotiques d'aqîuariuml, par Jacques
Boyer. - Ne tuez pas les araignées, par
Daniel Bellet. - Un corsaire de 13 ans,
par Charles Géniaux. - L'Inventeur des
frigorifiques à longues distances, par L.
Juanès.

Abonnements: F'rance, un an, 20 fr.;
si.x mois, i0 fr.; Union Postale, un an,
22 fr.; six mois. i i fr. Le numéro, 4o

centimes. Librairie Hachette et Cie, 79,
boulevard St-Germain.

RAPPORT DE BREVETS.*

NIMN. Marion & Marion, solliciteurs de
bîrevets. Montréal, Canada, et WVashilhg-
titn .t. fournissent la liste sulivante
(le brevets canadiens obtenus cette se-

iane par leur entremise.
Tout renseignement à cc sujet sera

fourni gratis en s'adressant au bureau
d'affaires. plus haut mentionné.

Not iîlo. - George J. Welch, \Van-
garlui, N.-7.élandr. Bouteille non-réeni-
îîlissablc.

No i49.,807 - Gottfried Wcidmann,
Zturichî, 'Suisse . A'ppareil nettoyeur par
le vide.

No 14o,828 - Julius Dorneth, B3erlin,
.\llt. ' Alignement de machine à coin-
pose r.

No) 149,830 - Giovanni E. 1El'ia, Paris,
France. Dispositif de sùreté pour le tir
<les minçs sous-marines ou torpilles.

No 149,831 - Giovanni E. Elia, Paris,
Franice. Dispositif d'ancrage de mines
souts-mxarines, avec moyen de les soule-
V'er.

No 149,832 - Giovanni E. Elia, Paris,
F:rance. Mines sous-marines automati-

No 14f),834 - Johiannes A. M. Trauss,
R'ot terdam, Hollande. Dispositif pour
maniement de lampes électriques.

No 149,852 - MM. C. Lecocq & A, van
dIucr -\a, Anvers, Belgiquîe. Manivelle
d'engin à explosion.

No i4g,86o - Antoine A. Charlebois,
Morntréal, Qué. Gant électrique.

No 94(),870 - Morduch Cheifetz, Mo-
zyr. Russie. Appareil pour latitudes.

No i1"9.872 - Georges Cloetens, Bru-
xelles, lieigique. Orgues, harmoniums,
etc.

Noi> .1o,875 - Robert H. Cox, Listowcl,
Irlande. Attrape-mouches.

Ilrocuirez-vQps une copie du "Guide de
linv~ente ur".

UNE SESSION

DE LA COUR DU BANC DU ROI.
ayant juridiction criminelle dans et
pour le district de Montréal se tien-
dIra au palais de justice, en fa cité,de
Montréal,

MERREILE DIXIEME JOUR
D)E SE PTEM BRE prochain,. à

DIX heures du matin.
EN CONSEQUENCE, je donne

avis public à tous ceux qui auront à
poursuivre aucune personne mainte-
niant détenue dans la prison commune
<le ce district et à toutes les auttes
personnes qu'elles y soient présentes.

TE DONNE AUSS AVIS ýe tous
les juges de Paix, Coroner '-et offi-
ciers île la Paix pour le district sus-
lit, qu'ils aient à s'y trouver avec tous

les records.
L.-. LEMIEUX,

-- Shiérif.
Butreau du Shérif,

Montréal, 19 àoût 1913.

BO!4 COMMIS DEMANPÉ

On 'leminde un bon commis épicier,
très familier avec les latngues française et
anglaise et pouvant fournit <le bonnes re-
comima'idations. Un bon Falaire est assuré
à un homme compétent.

S' adresser au bureau du "Prix Courantt"
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BÂýN9UJ DE MONTIEAL

10781G C G GC.O -Président Honoraire; R. B. Anusf, Président;
H. . kre~ih,~ie.pésient;a. B. ortenshlelds, air Wm Macdonald,

[MU 20osa, Hou. Robert Wackay, Sir Thomsus Shaughuenol. K. C.
v..; Davld Verrift, C. R. Hosmer, A. Baumgarten, C. B. Gordon, H. R.

DrMMMnd, D. Forbes anuu.
K. V. Meredith Gérant-Général; &. Macuider, loup. Chef et Sortit.

405 8-StOleo, ë. Swreemy, Surlat des Iucc. de la Colomible Anglaise;
A. D. Ermthualte, Brinât dus Suce. de 1 Province d'Ontaro *P JCC
IaMa, Buttai,. des O=cc de la Parovince de uebec: -,. P Wafw nit
des Suce. du Nord-ouest. D). R. Clarke, ou rint. des Suse. des Provinces
Maritimeset de Terre-Neuve.

amueeueau Caaada.-Dans toutes les principales cités et villes des
E!rOlume suivantes!- Ontario. Québec, Nouveau-Brunswick, lie du Parine.aUd*td.N@uvelle-Ecouse, Provinces du Nord-Ouest, Colombie Anglaise.

Se.oemIse an dehmr de Canadaà. - Orande-breiagne. Lendres.
Angleterre, 41 Threadaeedle Sireet Z.C.-Sir Prederir Willams.Tmlr
girait.

IltaisUnis, New-York-R.T. Hebdes W. A. Dog.J. T. Noliserai, &et§
64 Wall Street. Chicago. Spokane.

Tarte-iseuve :s. Johns, rirchy Cove, Grand Pelle.
Mexique. Mexique, D. P.

LA BANQUE NATIONALE
FONDEE EN 1860.

Rserve
$2,000,000

1,550,000

Notre srvice de billets circulaires pour les voyageus @4 ra-
voilerat Chaque." a donné satisfaction à tous nos clients; nous
invitons le public à se prévaloir des avantages que nous offros

Notre bureau de Paria,

14 RUE AUBER,
et trèe propice aux voyageurs canadiens qui visitent l'Europe.

Nou effectulons les virements de fonds, les collections, les pals -
menua, les crédits commerciaux en Europe, aux Bte-Unie
et au Canad, aux plus bas taux,

LA BANQUE MOLSON
INCORPORXUE EN1 15

Euteain Principal, MKONTRECAL.
CAPITAL PATÉ
FONDS DE RESERVE $4.700.000

4.700.000
JAMES ELUIOT Oéraut.Oénéra

SUCCURSALES DANS LA PROVINCE DE QU[E
Arthabasha lut Sainte-Catherine Richmond
»edier Avenues du Parc Roberval
Cowansvlll et Georges-Egmile amre
Chlesutimt Maisonneuve- saint-Cémire
DrummenlvlUe market and Barbant- salnte-lt lavle Station
praservile et Rivière Cote des Neiges- Saint-Ours, Qué.

du 4«.P Station COt eOt-Paul Salnte-Thérésae de
Enewmon Boulevard St-Laurent Belinville
Lammie ILecks Salut-Henrl- Victorlavi le
Mea"éa-lne et- Plerreville Ville St-Pierre

fasques Québec - Waterloo

Agee à leadres, Paris, Berlin et dans toutes les principales villes dumatai. Emiaon de Lettres de Crédit pour le commerce et lettres
ieulalres peur voyageurs.

NOVA SOOTIA STEEL & GOAL 00.
LIMIT11D

MANUFACTURIERS

ACIER an BARR13S MARCHAND, MACHINERIE à
IROUES TRANSMISSIONS en ACIER COMPRflIE
POLI, MiOES D'ACIER Jusqu'à 48pea de large,RAIIlS
on l'T"' de 12, 18. 28 et 40 Ibo à la ver ge ECLISSES,

-SIEX DE CHARS DE CHEMIN$ DE FER.

GROS PIECES DE FORCE *UNE SPECIAUITE
lies de Fer, Wabana, Terrenouve.-Mints

Haute Fourneaux, Poursl à Réverbère à Sydney Mines,
N. B.-Laminoiru,- Forges et Ateliers de Finissage

à New Glaagaw, N. M
Butreau Principal :N119W QJASlOW, y. le.

LA BANQUE PROVINCIALE DU CANADA
absée Central a 7A à Ph..b d'Arms M e 'i o.

C&Ptal payé60" et1 e1'?"cibo,î ,.,..
Ceusa i'Adm.inke.Ue a Président: M. H. LAPORTS, de Laponte

Martia & Cie, Administrateur Crédit Foncder fanco-Canadien
vice-Préstient: W, W. Y. CAISJE, de la mas» a u gres Caraley.
Sou. à Co. -onorable 4.. MUUIEN, uh-adaletre de l'Aurielturs
K. 0. M. NÔS WOiTE.4 Vlae.riIedst l'canadiens Padiella *iua Ce.,
M. ALPHoNuJs £ACitta8de la malse@ à las. à Cie, marchands eu

Vaontéal; M. 0O. SI UCHMIN pritaire de la Librairie
Zchemin Liée.; TidNCAUDi SIENVuat, Dtretw.giat ; J W. L.PORGET, ,npcer 1. A.CHOQUET âssstnk-Inp.eteu; ALEX.

sOyza M ecrtir
Oisasmataa Président: Henerab&e Sir ALZ.M ZACOU, Xx-Iugees chefl de la Cour d'Ae 1; »ocesur IL ?fl831.LJ UCHAPEZ.LE

Administrateur du CrduIfleader Pmacmu>mdleu .LCHEVALn R
Dirteer.oérsnt, Crédit leade Vranobeumiadl

"boeeeiawPw uems Etala.Ual: Nafw-yerk, boton
cuEa. Aoe ngeterr, Prome, Allemagne, AutrUce, Italie.

QUBEc STEBAMISHP CO.. LIMrIE!>.
LiGNE DU I!.LAUREUT, Meuhéal aur ports de ha C4te de Gaspté. à

Gasé, aNii.1 Poe6. Sumerul. Charlottetown et Pluton.
88.~ ~ ~~is s'O'P~llA * ae.A0Y< , avec tu accommodations les plus

modernes pont passagers partira de Montréal jeudi, le as aoûti, as et 25
,septemýbre à lare P.M., ctons les quinze jours parlk suite. et de Québec
le jeur suivant à midi.

Du quEuES A EtW.YOUqK
1 ar la fameuse rivière Saguenay e faisant escale à GZand, Charlottetown

et Haliax. Vapeur "Ttlrnldad"I ïo tonnes, quitte Québec à 8 lire p.m. le
le ai d'aot

AILLEZ AUX BB]RMUDHS
Le Steamer "Sermudiaa." à double hélice. 80,511 tonues de déplace

ment, quittera New-York à: aslre. à m. les 30 goût, Io et 20 septem bre
et tous les dix jours dans la suite. Signaux sesmnntélégraphie sens
fil. orchestre.
V%=ag Record, 39 here 30 minutes, Le pinus rapide. he phus moerus
et tosou] ateae débarquant @Ou pasumera astz quesu bd« ee 
tramaherdoment.

ANTILLIES
Le »trean steamer "CGulon" eit autres steamters, quittent New-York,

le il août, 6 et tg septembre, pour St.Thommas, Ste-Croix, Si-Christophe,
Antlgua,la Guadeloupe, la Dominique, la UtartiniqueSte.Lucie, la Barbade,
Demerarak.

Pour rem"sntal& complets. s'adresse à W. K. Henry. s86 rue si
jacquus; W. rClancy. su rue Si-Jacques; Ths. Cook & Son, Sp rue nie
Catherine-ouest ; Houe & Rivet 9 Boulevard Si-4aurent, ou à J G.
Btock & Ce., ut,, rueade Commissaires, Meutréal..Quebec Stuasp cc.
Quebec.

BANQUE D"HOCHELAGA i14-1913
Cmptalautos 1 84,00010- Capitaipa 84,000 000
Réserve &0.11,00 Tetal de FAcaff au-deM de $30000,000o

DIRECTEURS.a M. I.AValllancourt Présidet; MOU. F.!. Bélque C R
Vice-Président; A. Turette. Ber., N. H. Zemay. Ber. Hon. J. M. Wljson
CoL C. A. 8mart. A A. JArocque. P. G. Ladue, Gérant eBaudry Lemen

Sarntedam de Agnce; P A.LavUée Aselsanténsî; voaLa
marre, Inspecteur. ammeu FatheplMa

BUItEAUX DE QUARTIER
a. mont-Royal Points et-Charles DeLlesimier

<coin St-Dentis) St-Eldouard rateruard
Ave. Vont-loyal 8.enit neNteDame. Ouest.

(Coin de Lanaudiére) St-Viateur Loge-Poie
Rue Ste-Catherine, Est Quartier Laurier Aylwln, <coin Ojîtarlo)
UateSte-Catherlnelcentre Villeray .Quartier et-Dents
Nochelaga Verdun (prés Montréal>Qutler fte-Marie
Longue Pointe Viauville (près Meatréa?8Outremont
Mgaisoaneuve

SUCCURSALE
serhierville, P. Q. uavlOt St.» j7acinthe, P. Q.
Cartterville, P. Q. VotLuir, P.Q. sas-Jscques lchies,
Eldmonton, Alla Prnc lbct Alla. IJqeLeisPQ
Feurnier, Ont. Qubee, P.a.it-Jerome, P. yj.
Hawkesbury, Ont. tRoch de QuébmcP.Q Et-Lamberi, P.Q.
Joliette, P. Q. Bord, P. QSt-Pierre. Xan.

m.achln1111W ..Q hrroe . Q. St-Valérien de
Laprairle. P. Q. St. Albert, Ait&. sbefford, P. Q.
L'Ass9OMPtioli. P. Q. Ste-Oeneviève de Trols.livlères, P çQ.
Lougurail, P. Q. Pierrefonds, ?.Q. VaUleyield, P. 0.
1,Oursevlle. P.Q. St-Boniface, Van. Vaakltek Hill, Ont.

Wlualpeg, mmn
Einet des Lettres de Cré<lît Circlaires pour les Voyageurs, payables

dans toutes les parties du monde ouvr des crédits commerciaux ; achète
des traites sut les pays étrangers ; vend du chèques et fait des paiments
télégraphIques sur les principales villes du monde.

La publicité bien faite est loyale et
honnête, documentée et raisonnée, direc-
te et vîiate.
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REVUE DE LA SEMAINE

A la Banque Union

Une ablemblé tida ditecteurg de la Batiqe Union, à !a-
quelle assistaiént M. John Galt, président, MM. William
Price et R. T. Riley, vice-présidents, le lieut.-col. Carson et
MM. Stephens Haas, George H. Thompson, H. Bull, G H
Bàifour et H. B. Shaw, a eu lieu le jeudi 14 août, à Toronto,
dans le but de nommer le successeur de feu l'hon. John
Sharples. Le choix est tombé sur M. William Price, qui de-
vient en conséquence président honoraire de la Banque et est
remplacé comme vice-président pat M. George H. Thompson

A Ilà Mrne assemblée, les directeurs ont adopté une réso-
hItion de condoléances à l'occasion de la mort de l'ion. John
Sharples, président honoraire de la Banque.

Les directeurs de l'Ouest et de l'Est font en ce moment,
en compagnie du gérant-général et du surintendant de l'Est.
une inspection des différentes succursales de la Banque dai'
les piovinces d'Ontario et de Québec.

* *
Une nouvelle qui a contribué à la hausse de l'action lIra

zilian Traction est celle d'après laquelle la construction d
l'usine de la compagnie Sao Paulo Electrie sera assez avan
cée cet automne, pour permettre la production d'une force
tmotiice de 5oooo ch. vap. Une portion de tette force mn'-
trice, c'est-à-dire 15,ooo th. vap., sera vendue à la compagnie
Sao Paulo Traction ; le r-este sera mis sur le marché. Les
leCettes bettes de la compagnie Sao Paulo Traction sont res-
tées à un bas niveau, à cause du pl-ix élevé de la force n-
trice fournie par la rapeur' triais on s'attend à ce que l'ache
vement de la tal#struction de l'usine électrique de la compi
anie aûaillaire lui fasse faire des économies considérables
La toinpagnie Brazilian Traction, pour la première fois, reti-
tera un revenu de l'intérêt de ses obligations et <le ses <lii
dendes sur 35,000,ooo d'actions ordinaires de la compagnie
Sao Paulo Electric. Avec les opérations de l'usine Rio, on
"attend à de meilleurs gains vers la An de l'année.

U sl'tuiatiM ËN&cière n'est pas aussi mauvaise à Ottawa.
ue l'oh Vet le faire croire, disent les principaux hommes d'af-
air% de la capitale. Il est vrai qu'il y a un peu de gêne. mai-

reci est dû au fait que bon nombre de personnes ont mis leur
argent dans les immeubles, et comme résultat l'argent est a'sc
rare.

Tout de même, les marchands disent que le commerce ne
'ouffre guère plus cette année que par les années précédentes. à
pareille époque.

Tout de même, on admet à Ottawa comme ailleurs, qu'il y
a une dépression monétaire dans le Canada, mais non pas dans
(les proportions alarmantes.

* *

Aux Etats-Unis

MM. Henry Clews & Cie expriment l'opinion suivante:
On constate moins d'activité dans l'industrie de l'acier. ou

les prix ont été réduits. Toutefois, on s'attend à un volume plus

fort d'affaires, dès que le marché se relèvera. L'amélioration du1
marché monétaire facilitera aussi de nouvelles commandes. Il

est probable que les rapports des compagnies de chemins de fer

accuseront des gains satisfaisants.

Au point de %ue tehnique, le marché des valeurs en bourse
est en bonne position. l.e récent mouvement de hausse a été for-
teilent accentué par tics %entes en couverture, faites par une
importante maison. Bien que le marché ait fait preuve d'une plus
grande artisité et que certaines avances aient été trop rapides
et trop brusques pour durer, le ton général du marché est ce-
pendant satisfaiant. Jusqu'à présent, on ne constate pas de spé-
culation excessive, et il est é%ident que les meneurs du mouve-
ment actuel sont portés à décourager toute activité dangereuse
ou déraisonnable.

Le volume des transactions pendant la journée la plus ac-
tive le la semaine serait considéré comme normal en temps or- '

dinaire. L'avancement a porté principalement sur des spécialités.
* *

*
La Laurentide Company, Ltd.

MM. McCuaig Frères & Cie, membres de la Bourse de Mont-
real font cette semaine un intéressant historique des progrès
realisés par cette compagnie. Ils rappellent que tout dernière-
ment encore la Compagnie se mettait en évidence par l'annonce
d'une notivellc émission le $24o0,ooo d'actions, au pair aux ac-
tionnaires, au taux d'une nouvelle action pour chaque lot de
trois anciennes.

Elle a constamment gagné ses dividendes à partir de l'an-
née in alors qu'elle paya 6 p. c. sur l'action ordinaire, après
en avoir gagné i p. c. Le capital était alors de $i,6oo,000, avec
en plus pour $1.<,).ooo d'olligations émises.

L'antiée suivante le dividende fut porté à 8 pour cent et
maintenu à ce taux jusqu'en i<x)4. alors qu'il fut réduit à 6 p. c.
par le versement de 3 p. c. pour le dernier semestre, mais don-
nant tout <le mme du ; p C. .Pour 1jo4. Depuis lors le dividende
fut maintenu à 6 p. c. ju.qu'cii i908 pour étre élevé à 7 p. c. Le
méine taux fut nmaintenu en i jo puis reporté à 8 p. c. en 1910.

Le pouvoir (le rendement <le la Compagnie est établi comme
suit:
Profit <le fabrication aux usines <le pulpe et papier $ 910,846
Profit sur le bois marchand, etc. ............ 98,706

Total.. $.......·.·.....$î,oog,552

Intérêt sur obligations, etc. .. $.........$52,ooo

Amélioration aux usines........... - 103,880
_ 255,979

Profits le l'année ........ ·.. · ·. · ·. · ·. ··. $ 753,573

Dividendes (y compris $20,ooo pour dépréciation) .. 560,000

Surplus ......... · · .. .... $ '93,573
Sans supputer l'augmentation des recettes qui ne manquera

pas le se produire lorsque le pouvoir sur le St-Maurice sera en

exploitation, on peut déjà voir que la compagnie sera en état

le payer <les dividendes au taux actuel de 8 p. c. sur le nouveau

stock de $2,400,1W. A ce taux, le dividende repi'ésenterait $192,-

ooo par année et le surplus <les recettes en 1911-12 a excédé ce

montant par $1.573. Il ne faut pas oublier que les intérêts sur

obligations diminuent graduellement, et que lorsque le nouveau

pouvoi- du St-Maurice aura commencé à donner la mesure de

sa valeur, il n'y a pas de doute que la compagnie sera en état

de montrer à l'avenir un plus fort pourcentage de gain qu'elle

pç l'a fait dans le passé.

LE PRIX COURANT, Vendredi, 22 Août loti.
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]INFORMATIONS FINÂNCIBES

Actions Ordinaires et %citons Privilégiées

Banque de Montréal ............... ..............
Banque de Québec ... ............................
Banque de la Nouvelle-Bce .......................
Banque de Toronto................................
Sanqu Moloon...................................
Banque Nationale.......... .....................
Banque deu Marchands du Canada...................
Banque Provinciale................................
Banque Union du Canada ..........................
Banque Canadienne du Commerce .......... .........
Banque Ro yale duCanada..........................
Banque d'iHochelaga ..............................

Banque d'Ottawa............................. * -Banque Impériale du Canada .......................
Banque Internationale du Canada....................
ONIMINS DE FER
Canadian Pacifie Railway (Ordinaires)......
Duluth S.S. & A. Railway (Ordinaires).............

do do do (Préférentielles)............
Kinn. St. Paul & Soo Rallway (Ordinaires) ...........

.do do do (Préférentielles) ..........
T'RAMWAYS CLEOIRIQUES
Detroit United Railway ...........................
Duluth8Superior Traction ..........................
Baliax Rlectrlc Rallvay...........................
Havana Blectric Railway (Ordinaires)................

do do do (Préf&rentlelle.............
Illinois Traction (Ordinaires.......................

do do (Préférentielles) ................
Miexican Li lht & Power (Ordinaireal..................

do Co do (Préférentielles).............
Mfontreal Street R.allway)...........................
Porto Rico R.ailway...............................
Quebec Railway, Light & Power....................
St. John R.ailway......................... ........
Btrazilian .......................................
roledo Railway & Llght...........................
Toronto Railway ...... ...............
Tri-City Ratlway & Lih Odnie)..........

do do do (Préférentielles)............
Twin City Rapld Tranait (Ordinaires)...... ...... ... *do do do (Préférentielles)..............
Winnipeg Xlectrlc Street Railway....................
VALEURS INDUSTIELLES
Canadien Car & Poundry (Ordinaires) ..................

do do do (Préfédrentielles) ............
Canada Cernent (Ordinaires.......................

do do (Préférentielles).....................
Canadien Convertero ......................... ....
Dominion Steel Co........................... :....
Dominion Textile Co. (Ordinaires)...................

do do (Préférentieles)................
L4ake of the Woods Milling Ca. (Ordinaires)........ ::do do do (Préférentielles) .......
Pdontreal Catton. Ltd (riar.........

do do do (PI=rntill)........
Nova Scotia Steel & Coal (Ordinaire..._.......

do do do (Pr6érentielles).............
Ogilvie Flour Mille Co. (Ordinaires).................

do do do (Préférentielles..............
Penmans, Ilimited (Ordinaire....................

do do (Préférentielles) ...... *...........
DIVERS
Bell Telephone Coa...............................
Mackay commanie8 (Ordinaire@............ ........

do do (Préférentielles) ................
Montreal Lfight, Heat & Paver... .......
Motreei Telerph .... ........... .....
Ottawa Light, Reat & Paver Ca...:.......
Richelieu & Ontaria Navigation Co....,**::*:::::*
Shawinigan Water & Paver Co........ ............
niions
Crwv emisv ..........................
Intierational Cosalmlnln <Ordinaireï.............

de de de (rfetle.............

Capital payé

$15,975,120
2,500,000
3,998,46o
4,941,455
4J700,000
2,000, 000
6,5.47,159
1,000,000
4,952,190

15.000.000
7,661,06o
2,885.340

3,500,000
6,000,000
1,320,439

180,000,000
12,000,000
10,000,000
20,832,000
10,416,000

12,500,000
3,500,000
1,400,000
7,500.009
5,000,000
9,564,000

13,585%000
2,400,000

10,00c'000
1,000o000
90, ~500

1,0,000

12,000,000
8,ooo,ooo
9,000,000
2.825,000

20,100,000

6,000,000

3,500,000
5.000,000,

13,5001000
109503,000
lo733,500

35,000,000
5,000,000
1,859b030
2,100,000
1,50ob000
3,000,000

6,ooo,ooo
1,030#000
2,5001000
,000,000

2,150,6oo
1,075,000

12,500,000
50,000

50,000,000
17,000,000
2,000,000
11511,500
3P132900C
7,000,000

11999,95Y
500,00C

Réserve

$16,ooo,oco
1,250,00
7,497s412
5,941,455
4,700,00
1,400,000
1,40P,000

500,000
3,076,09

12,500,000
8,607,166
2t6sopooo

4,000,00
6,0oo,00

Débentures
146,283,497

11,88790
2,500,00

6oo,ooo

[3,157,000

[9,40,000

2,941 P500

6,000,e00
4327,000

3,942,25

1500,000

3,648,000

3900,000

5,000,000

............ ....

I......

ITaux du der- Dernière ctPairdes Actions inier Dividende -coteA

5100.00 10% 230 26
100.00' 7%
[00.00 14% 251 2^5
100.00 il%
100.00 1 % 190 1 9'
100.00 8% 133% 133
1.00.o 10% 184 184
100.00 6% .. I
100.00 8% 138 138
50.00 10% 202 200%1

100.00 12,% 21S 213Y
100.00 9% 5

[00.00 12% j. . .
100.00 1 % ...... ..
100.00 . . . . . . . . . . . . ..

100.00
100.*00
100.00
100.00
100.00

100.*00
100.00
100.00
100.*00
100.00
100.00
100.00
100.00
I00.001
100.00C
100.00
100.00
100.00
100.00
100.00
][00.00
100.00
100.00
100.*00

100.00

100.*00

100.00
100.*00
100.*00
100.*00
100 .00
100.00
100.00
100.00
100.00
100.00

... . 0... .

100.00
100.00C
100.00

-100.00
100.*00

5.00

100.00
100.00
100.00
100.*00

S100.00
100.00
100.00
100.00

I1.00
100.00
100.00

10%

7%
7%

7%
.. .. .. ..

6%

4%
7%

6%
60%

7%

6%

6%

7%
80%

8%
7%

6%

4%
6%
j%
7%
8%

5%

4%
Io%

4%
8%

216

126

69g(

i6o

89
67

54

88 ex-d iv

13M

65
107
32
89

39 eï-div.
44h

100
125

102

73

143,3
79
65

201

135
152
103,54
123

ex-div.e
ez-droit

4
7

220

69ý

16o

90
67

93h3ý3-<iv

13934

1,6

211

681.,
104

goi
45
50
827,

100

53
103

115'4
50

150
83
65-

210

'35
163

1.70
4
7
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La. Baratte "Favourite"' de MAXWELL
EsRt connue et en usage depuis bientôt vingt sus et elle a donné une si complète
satisfaction qu'il se vend annuellement plus de barattes PFavourite"l que de barattes
de toutes let autres marques combinées

e baril est fait du meilleur chène importé, fini naturel, avec cercles eni
aluminium-argent. Coussinets à billes d'une grandeur excetionnelle, facile à
actionner et durable. La gravure fait voir la commodité de I actionne. eut à la

main et a u pied combinés, la légèreté et la force du support en fer, à levier aim-

oVo êtes désavantagé vis-à vis des autres marchands ai vons ne vendez pas
la "Favousite" de MAXWELL

DAVID MAXWELL & SONS,
ST* MÂ- S ONT.

AOINCE à MONTREAL -446-448 NUE ST.PAUL

Un bon vendeur pendant toute l'année!!1
est à v 'otre portée. saisissez
cotte occasion d'emmnagasiner

Le Cabinet Hygiénique
Tweed

Cela vous donnera des résultats surprenants.
Fond et dessus en acier galvanisé du calibre 2o ; très

solide, de bonne durée, attrayant, garanti absolument hygié-
nique et donner satisfaction à quiconque s'en sert ou argent
.rendu. LA e ul cabinet avec couvercle se fermant en dedans.

Des procédés tout nouveaux
et une machinerie spéciale nous
permettent de fabriquer ces
cabinets de qualité supérieure à
un prix très réduit.

.Noua vous aiderons à com-
mencer vos affaires en vous
envoyant des circulaires, des
arguments, des instructions
complètes et une vignette pour
publicité locale.

Grandassortiment disponible;
nous pouvons expédier rapide-
ment. Songez à profiter des
affaires d'automne.

Ecrives pour avoir un
Catalogue.

STEEL TROUCII AND MACHINE 00., LIMITED.

Acéhetez le meilleur.
Corde pour Ch&ssisi marque 'Hercules"

Corde de Coton, marque "Star*
Articles de Vêtements, en Coton,

Ficelle de coton, 3 et 4 fils
Es vente dans toutes I. Principales Maisons de Gros.

The Hamilton Cotton Co.
HAMILTON, Ont.

JOSEPH ROOCERS & SONSt LIMITED
Sheffield, Ang.

11vites lus Imitations de notre

COUTELLERIE,
en vous assurant que cette MARQUE
RXACT19 se trouve sur chaqua ame.

O.3 dr4 w31TE
Seuls Agents pour le Canada:

JAMES HUTTON & COP Montré-il.

tapogeson du D)ominion ouvre un marché plus vaste et nos mgr
chandie onles mieux établies dans leur ligne. C'est une bonne raison

REOLKS ET OALLONS DE MESURE

j FÀ
Onle dmadea. I nierj aifcin l otfat uCnd

Il. annonceront tout votre stock.

CATALOGUE SUR DEMANDE.
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Glaces Epaisses
VEIÈRE A VITRE8,

VERRE CATIIEDRALE
uni et gravé,

Manu.
facturiers

de
MIRROIRS9

VITRES 9k'PLOMBEE8,
VITRES ORNE-

MENTEES,

OLACES BISEAUTEES,
DESSUS DE MEU BLESetc

Tel. Bell, EST 480 et 3751

~RRE BRUT
(cast)

Rayé,
Armét

etc.

COIN PERREAULI & STE -ACATHE,

Courroies Spécieles
Nos Courroies sont recouvertes de
notre Ciment Imperméable et peu-
vent être exposées au froid ou à la
chaleur sans danger d'fitre'gités.

D. K. McLaren,
Limited

351, rue &t-Jacques,
IIONTIEAL.

l'iL Main 4904-4908 et724

Il ni'y a qu'une qualité suPérieure et c'est celle de "10110W"f
VIS D'A flTSTAGE.
vis A TETE.
DEMI-NOIX.

'if IFOREUSES TORDUES.
%uand. vous commandez cisiilts

inite por la marque OK W"e
vots reconnaitrez que ous aurez eu le eilleur produit qu'il y ait.
John Iorrow Screw and lut Co, Licitei. * o m Ieson t

EN ECRIVANT Aux ANNONCEURS

IrImportateurs de

Exigez toujours la Marque de Commerce "GE9NDRON."s
DEMANDEZ LE CATALOGUE DESIRE.

THE GENDRON'MPG. CO.. Ltd,
TORONTO, Canada.

CITEZ -LE PRIX COURANT"

Tôles Galvanisé es

~ "Queen 's Jlead!
ývvviIII&M Jamais ftal6es comme qualité.

A. C. LESLIE & CO., LIMITED.

MONTREAL

Feutre et Papier
1;'PORTU QURLLU QUM==IT

'Toitures Goudronne.. (Roofng> prêtes à poe1 2et 3
Papiffs de Couifucton. Weutrs Im Douer et à Tapisser
PItN du Goudron Ppie BA Tapisser t à Imprimer

Papier d'Emalg Eru n etKili.
Fabricants du Feutre GIoudronné

IlBLACK DIAMOND'u
Alex. McArthur & Co., Limited

82 IRUE McGILL. MONTREÂL
Ilanufacture de Feutre pour* Toitures: Rues du Havre et Loge

Moulin papier, Joliette. Qui. 0

VE

ILIANtWACTURIER8 Du

Talc"le PoM Bufauts lebies @doser. Accessires
Pmr chmbre de toilette, Bt chase pou rides,
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LA FAVEUR DU CIMENT.

La Canada Cement Company, Limited.
publie en ce moment une plaquette cir-
culaire, à 16 pages, d'un travail de typo-
graphie et de lithographie soigné, détail-
lant et illustrant les avantages nombreux
et inappréciables qu'on peut tirer de
l'emploi du ciment. Dans les villes, la
publicité en faveur de ce matériel devient
superflue. Mais à la campagne, en géné-
ral, on est moins bien fixé sur ses diffé-
rents usages et les immenses services
qu'il peut rendre. Dans la plaquette en
question, la compagnie manufacturière
en indique tous les genres d'applications,
ses avantages au point de vue du bon
marché et de la durée, etc., et illustre en
plus nombre de travaux exécutés en ci-
ment par comparaison avec d'autres faits
de bois ou autres matériaux plus coûteux
et moins résistants.

Tous les intéressés dans la construc-
tion des bonnes routes, des allées de jar-
dins, de fondations pour bâtiments, etc.,
trouveront utile de consulter la circu-
laire en question.

Pour notre part, nous la conservons
comme un précieux document et remer-
cions cordialement qui de droit pour l'en-
voi d'un exemplaire.

LES DEVOIRS DU VENDEUR

Plus que tout autre homme, le ven.
deur doit s'attacher strictement au soin
de ses propres affaires. Les relations
d'un vendeur qui a du caractère, ave
ses clients, deviennent d'une nature
très confidentielles. Fréquemment un
vendeur vend à un certain nombre de
marchands de la même localité. Il ap-
prend un grand nombre de détails au
suet des affaires de ces marchands. 'Un
vendeur, faible de caractère, serait ten-
té de chercher à gagner les bonnes grâ-
ces d'un marchand en lui racontant ce
qu'il a entendu dire des affaires des au-
tres marchands. C'est là la plus grave
erreur qu'un vendeur puisse commettre.
On a observé bien des fois des ven-
deurs qui visitaient la même ville pen-
dant des années. Ils s'étaient présentés
chez les principaux marchands et leur
avaient vendu des marchandises. Mais
jamais ils n'avaient colporté de racon-
tars d'une maison à l'autre, Quand on
mentionnait le nom d'autres maisons, ils
restaient discrètement silencieux. C'est
là un point sur lequel on ne saurait

trop insister quand on fait l'éducation
de nouveaux %endeurs.

Un agent de vente raconte que peu-
dant soi îreimier voyage d'affaires il
avait visite une certaine ville du Colo-
rado. Son prédécesseur avait eu la
chance de faire deux ventes de $io,ooi
dans la ville. L'agent se rendit chez ces
deux marchands le matin même de son
arrivée. L'un ('eux lui dit de revenir à
1o heures, 1autre de revenir à 3 heures
(le l'après-i,îli. Il vendit au premier né-
gociant ut:ie très jolie ligne de marchan-
dises. Dans l'après-midi il se présenta
chez le second marchand. Celui-ci lii
lit : "Avez-vouis vendu quelque chose à

la maison X*** ? " Il répondit : "Oui."
"Laissez-iîî voir leur commande," dit
l'acheteur. L'agent était fort embar-
rassé, car on ne lui avait jamais adres-
sé une demande de ce genre. Il crai-
gnait de lcsser un des meilleurs. clients
<le sa compagnie en refusant de faire ce
qu'il lui deirandait, mais par contre il
ne lui seillît pas juste de montrer la
commande île l'autre marchand. Il dé-
clara donc à son interlocuteur que ja.
mais il n'avait rien fait de semblable.
Le marchand se mit en fureur et dit à
l'agent qu'il ne se souciait pas de lui
acheter quoi que ce fût. Découragé, l'a-
gént remit en place dans sa valise ses
échantillons et se prépara à quitter le
magasin. Comme il était sur le seuil, le
marchand le rappela et lui dit de nou-
veau :"Vous ne voulez pas me mon-
trer cette commande ?" L'agent répon
dit énergiquement : "Non, je ne veux
pas." Alors le marchand éclata de' rire
et dit : " Et vous avez bien raison. -Qu-
vrez votre valise et voyons vas échan-
tillons." Plus tard, l'agent apprit que
ces deux maisons soi-disant concurren-
tes n'en faisaient pratiquement qu'une
et que le second marchand avait voulu
éprouver le nouveau vendeur. Fort heu-
reusement, il n'avait pas faibli, sans quoi
il aurait presque certainement perdu le
bénéfice des deux commandes.

Il y a une autre erreur que le vendeur
doit éviter avec grand soin. Ce n'est
pas votre affaire de débaucher des com-
mis d'un magasin et de leur procurer
des plàces dans une autre maison. Vous
pouvez être tenté de faire cela secrète-
ment, mais il vous en cuira. Plus d'un
vendeur a perdu l'occasion de-faire une
belle vente parce qu'il avait'dis à l'ache-
teur de la maison qu'il pourrait avoir
un salaire plus élevé dans une autre

maison. L'acheteur obtenait la parte,
mais le vendeur perdait la vente,

Il est évident que tout vendeur cher-
cie à se créer les relations amicales
avec les acheteurs, mais quand il y a
plusieurs acheteurs dans une institution
et que ces acheteurs sont sous le con
trôle d'un chef-acheteur, il est dange-
reux pour le vendeur de lier des rela-
tions trop étroites avec un des ache-
teurs subordonnés. Nous avons connu
le cas d'un certain vendeur qui s'était
lié d'une amitié très-étroite avec un as-
sistant-acheteur. Chaque fois qu'il visi-
tait la ville, il prenait ses repas au do-
micile de cet acheteur. Quand cet ache-
teur se rendait dans l'Est, le vendeur et
l'acheteur se rencontraient à New-York.
Ils étaient amis intimes. L'acheteur e:
chef surveillait les progrès de cette in-
timité et il s'avisa de demander les prix
pour la même spécialité de iarchandi-
ses, à une autre manufacture. Il décou-
vrit que les prix de ce vendeur étaient
un peu élevé et il insista auprès de son
subordonné pour que celui-ci donnât la
commande entière à l'autre manuiac-
turc. C'est très-beau, l'amitié, mais ces
grandes intimités sont quelque peu dan-
gereuses.

Comment on perd un client

Un jour, le vendeur dont nous par-
Ions fit deux ventes dans la même loca-
lité. oTut alla bien pendant plusieurs
années. Puis, un jour, un de ces mar-
chands l'invita à déjeuner le dimanche,
chez lui. Pendant l'après-midi, ils s'as-
sirent tous deux devant la porte et com-
me ils fumaient des cigares, l'autre
client vint à passer. Ce dernier et le
vendeur échangèrent des salutations
courtoises. Néanmoins jamais le ven-
deur ne put faire une affaire dans la
suite avec ce second marchand. Il ne
voulut jamais fournir d'explications à
ce sujet, mais quand le vendeur se pré-
sentait chez lui, il n'avait jamais besoin
de rien.

Une autre pratique dangereuse, c'est
de faire des cadeaux. Si un acheteur
appartient à une grande maison, il est
embarrassant pour lui de recevoir à
Noël un cadeau de la part d'un ven-
deur. Si l'acheteur n'est pas ce qu'il doit
être, ce n'est pas en lui faisant des ca-
deaux qu'on doit l'encourager à acheter.

(A suivre)

Ferronnerie, Quincaillerie, Peinture
Matériaux de Construction, Etc.
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Pour augmenter votre petit commerced'Etauz, mettez en magasin une ligne d'Etaux

C'est une addition nécesaire au Trousseau d'Outils de tout Mécanicien, Amateur
et Mattre de Maison.

Dispoeés sur le Support solide et attrayant qui accompagnent chaque assortiment,
Ils ne peuvent faire autrement que d'attirer la clientèle.

Une circulaire spéciale contenant une description complète de tous les genres
d'étaux, ainsi qu'une carte d'étalage illustrée, seront envoyées sur demande.

STANLEY RULE & LEVEL C0.
Nr.w BRITAIN, CONN. U.S.A.

La Carabine "Bayard" à Chien et Détente-Automatiques

Décharge puissante. Ligne élégante. Simplicité de mécanique. Pièces interchangeables. Traverse
trois pouces de sapin. Pèse 4 livres. Peut étre démontée rapidement rien qu'avec un tournevis.

ECRIVEZ POUR AVOIR UNE BROCHURE DESCRIPTIVE.

McGILL CUTLERY CO., (REG'D) - - P. O. Box 580, Montreal

TOILE METALLIQUE

Toile mtallique à paser le sable.

Toile métalliue à valser.

Toile malique regalvaniée.

4-44.4-444-4
de toile métallique et treillage.

Garnitures de câble métallique.

Manufactures par

The B. Greening Wire Co. Limited
HAMILTON, Ont. MONTREAL, Qué.

Toutes espèces
Câble métallique.

l' L
1 '
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(Ferronnerie) Marché de Montréal

LA SITUATION.
La situation générale ne s'est pas mo-

difiée au cours de la semaine; le motive-
mient des affaires est normal et les ren-
trées d'argent se font d'une manière sa-
tisfaisante. Les prix se maintiennent
fermes.

Nous cotons:

PLOMBERIE
Tuyaux de plomb

Les prix sont de 7.50 moins 59% pour
tuyaux en plomb et de 9.oo pour tuyaux
de plomnb composition moins 517.

Tuyaux de renvoi en font et acces-
moireis

Les escomptes sur les prix de la liste
sont: tuyaux légers, 6o%; tuyaux moyens
et extra-forts, 65%, et accessoires légers,
moyens et extra-forts, 7o%.

Tuyaux en fer
Nous cotons, prix de la liste:

Y4  zoo pieds 6.oo
% zoo pieds 6.oo
YÏ zoo pieds 8.5o
Y4 zoo pieds zî.5o
izoo pieds 17.00
1 V4zoo pieds 23.00

1 V2 zoo pieds 27.50
2 zoo pieds 37.00
2 /, zoo pieds 58.50
3 zoo pieds 76.50

à zoo pieds zog.oo
»ý zoo pieds 92.00

Nous

V4

2

Tuyaux galvanisés
-tons prix de liste:

zoo pieds 6.00
1oo pieds 6.00
zoo pieds 8.5o
zoo pieds ii.ço
zoo pieds 17-00
zoo pieds 23.00
zoo pieds 27.50
100 pieds 37.00

2ya zoo pieds 58.5o
3 100 pieds 76.5o

3 V2 zoo pieds 92.00
4 zoo pieds 109.oo

Les escomptes sont les suivants:
Tuyaux noirs i pouce et I pouce, 63

p.c.; i Pouce, 69 P. c.; i à 4 Pouces, 721

Tuyaux gaivanisés: i à 1 Pouce, 48 P.
c.; i Pouce, 59 p.c.; 1 à 4 pouces, 621
P.C.

2 pouces
21 pouces
3 Pouces
31 Pouces
4 pouces

Tuyaux en acier
zoo pieds
zoo pieds
zoo pieds
zoo pieds
zoo pieds

9.6o
12.25
13.30
15.55
19 .8o

Fer-blanc Charcoal
Nous cotons: i c. 14 X 20 4.65

Fer-blanzc en feuilles
X. Extra par X et par cse 1.00

suivant qualité.
(Caisse de 112 feuilles, io8 lbs. net)

Au coke - Lydbrook ou égal
IC. 14 x 2o, base bte 4.4s

(Caisse de 112 feuilles, io8 Iba. net)
Au Charbon-Terne-Dean ou égal

[ C, 20 à 28 bte 8.25
(Caisse de 112 feuilles, 216 lbs. net)

(Caisse de 56o Ibs.)
XX, 14 x 6o, gauge 26 lb. 0.07 0.071

Feuilles étamées

72 x 30 gauge 24, 100 lbs. 8.50
72 x 30 gauge 26, io00 Ibo. 9.00

Tôles galvanisées "Canada"
Nous cotons: s2 feuilles, $475; 68

feuilles, $5.oo.
Tôles noires

Feuilles:
22 à 24 26

26 2.75
28 2.8s

Tôles galvanisées ,>
Nous cotons à la caisse: Fleur

Gorbals .Queens de
Best Best Cornet Head Lis

28 G 4.40 3.95 4.40 4.20
20 (G 4.20 3.50 4.20 .3.95
22 à 24 G 3.75 3.45 3.75 3.45
16-20 3.65 3.20 3.65 3.35

Les prix de la marque Cumet sont plu-
tôt à la hausse.

Apollo
ici oz=8 Anglais 4.35
28 G.=26 Anglais 4.10
26 G. 3.85
a4 G. 3.6o
22G. 3.60
i à 2oG. 3.45

Moins d'une caisse, 2sc de plus par
1oo livres.

28 G. Américain équivaut à 26 G. An-
glais.
Petite tôle 18 x 24 52 feuilles 4.45
Pctite tôle 18 x 24 60 feuilles 4.70

Soudure
Les prix sont glus élevés de îc par lb.
Nous cotons : garre demi et demi, ga-

rantie, 30Ya do., 27yo. "Wiping", Métal
pour plombiers.

QUINCAILLERIE
Boulons et noix

Très ferme et à la hausse.
Nous cotons,

Boulons à voitures Norway ($3.oo) 50
et zo P.C.

Boulons à voitures carrés ($2.40) 6o, et
10 P.C.

Boulons à voitures ($î.oo): grandeurs, i
et moindres, 6o et z0 p.c.; 7/16 et au-
dessus, 55c.

Boulons à machine, i pce et au-dessous
60C.

BaIl zoo Ibs. ii.2o
Boulons à machine, 7/16 pce et au-des-

sous, 5734c.
Boulons à lisse, I et plus petite, 6o et

LES CARTOUCHES DOMINION.
sont manufacturéds et leurs nombreuseis parties sont éprouvées-
matériaux bruts et produits finis - à des températures variant
de la chaleur de l'été à 40 degrés en-dessous de zéro. Ceci garantit
au marchand qu'il recevra le produit qui résistera le mieux aux
rudes variations climatériques du Canada.

Vos clients connaissent la marque qui est sur chaque boite.

DOMRINION CARTRIDNE CO9.,itd onraq l I
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Vous gagnez

BEAUCOUP
d'9argent et

vous assurez

BEAUCO UP
de clients. en

vendant

la peinture
pure à 10o

MARTIN- SENOUR

Laissez-nous vous
le démontrer.

MartiiftSenour
COMP.ÂNY.

MONTIREAIL.

HALIFAX,,
TrORONTOI

WINNIPEG.

55 et 1o P.C.
Boulons à lisse, 7/16 et plus gros,

Noix par bottes de zoo Ibo.3
Nous cotons:

Noix carrés 4c la lb. de la
Boulons à charrue, So et io P.C.

La broche barbelée est cotée
les zoo livres à Montréal.

Crampes à clôtures
Fer poli
Fer galvanisé

Broches pour poulaillers
Ix 20 x 30"
Ix 30 x 36"
IX 22 X 24"
lx 22 x 30"
L'escompte

X 20X24"
Ix 22 x 36"

est de So p.c. sur la

Broche galvanisée, etc.
Nous cotons:

No 9 les zoo lbs. 2.30
No 12 les zoo lbs. 2.45
No 13 les zoo lbs. 2.55

Poli brûlé:
No 10 les zoo lbs. 2.35
No o à 9 les zoolIbs. 2.35
No ii les zoo lbs. 2f4No 12 les zoo lbs. 2.0

No13 les zoo Ibe. 2.70
NO 14 les zoo lbs. 2.80

No es les zoo lbs. 2.85
No 16 les zoo lbs. 3.00
Brùlé, p. tuyaux zoo lbs. No 18 3.85
Brûlé, p. tuyaux zoo lbs. No 19 4.70
Extra pour broche huilée, zoc p. zoo Ibs.

Broche à foin
La demande est faible.
Nous cotons net:
Marché très ferme.
No 13, $2.40; No 14l, $2.45, et No 15,

12.55. Broche à foin en acier coupé de
longueur, escomptle 25 p.c. sur la liste.

Plaques d'acier
Yâ o>0ce zoo livres 2:40

3/19 oucezoo livres 2.70
Zinc en feuilles

Le marché est ferme.
Nous cotons: $77 à $8.00 les zoo lbs.

Coudes pour tuyaux
Nous cotons à la doz.: coudes ronds

ordinaires 75 feuilles, $i.io; 6o feuilles,
$t.3s, et polis, 6o feuilles, $z.6o.

Broche moustiquaire
Forte demande.
Nous cotons: broche noire, $1.55 par

rouleau de zoo pieds.
Broquettes

Pour boîtes à fraises 75 et 121 P.C.
Pour boites à fromage 85 et Io P.C.
A valises 80 et 121 P.C.
A tapis, bleues 80 P.C.
A tapis, étamées 80 et 15 P.C.
A tapie, en barils 40 P.C-
Coupée# bleues, en doz. 75 et 121 P.C.
Coupées bleues tt i pe-

santeur 6o P. c.
Swieeden, coupées, bleues

et ornées,. en doz. 75 P.c.
A chaussures, en doz. 50 -P.C.
A chaussures, en uqts z lb. 6o et 10 p.c.

Clous de broche
Nous cotons: $2.3o prix de base, f.o.b.,

Montréal.
Clous coupés

Nous cotons: prix de base, $2.6o f. o.
b., Montréal.

Clous à cbev81
Nous cotons par boite: No 7, $2.90;

,cos et

liste

$2.421

No 8, $2.75; No 9, $2.6o; Nko1 $2.5o,
avec escompte de Io p.c.

Fers à Cheval
Nous cotons f.o.b., à Montréal:

Neverslip crampons, i le cent 3.80
Nos Noi
et plu et plus
grand petit

Fers ordinaires et
pesants, le qrt 3.90 4.15

$26 Nevers *p crampons 7/16, le cent 2.40
2.80 Neverslip crampons J, le cent 2.60

Neverslip crampons 9/16, le cent 2.8o
Neverslip crampons 5/16, le cen% 2.00

4-10 Neverslip crampons 1, le cent 2.20
4.75 Fer à neige, le qrt 4.15 4.40
5.00 New Light Pattern, le qrt 4.35 g.606.30 Fer "Toc Weight" No i à 4 0.75
liste. Featherweight No o à 5.75
3.40 Fers assortis de plus dune grandeur au
7.50 baril, roc à 25e extra par baril.

Chaines en f«
Très ferme.
On cote par zoo Iba.:

3/16 No 6
3/16 exacq s
,1/16 fuUà 5
*exact 3

s/16
i
7/t6

9/16

Vis à bois
Les escomptes J la liste

Tète plate, acier e
Têtte ronde, acier 80
Tète plate, cuivre 75
Tète ronde, cuivre 70
Tête plate, bronze 70
Tête ronde, bronze 63

Fanaux

.10.00
8.50
7.00
6.50
6.50
4.40
3.90
3.80
3.70
3.60
3.40
3.30
3.30
3.30

sont de
1o et 71 P.C
1o et 71 P.c.
10 et 71 P.c.
1o et 71 P.C.
1o et 71 P.C.
10 et 71 pc.

Noui cotons:
Wright NO 3 doz. 8.50s
Ordinaires do:. 4.75
Dashboard C. B. do:. 9.00
No 2 doz. 7.00

Peints, Soc extra par do:.
Tordeuses à linge

Nous cotons:
Royal Canadian do:. 47.S
Colonial doz. 52.75
Safety do:. 56.25
E. Z. E. doz. 51-75
Rapid do. 46.75
Paragon doz. 54.00
Bicycle doz. 6o.50

Moins escompte de ao P.C.
Munitions

L'escompte sur les cartouches cana-
diennes est de 3o et Io pour cent

Plomb de chass
Nous cotons net:

Ordinaire zoo Ibs. ie. 00
Chilled zoo Ibo. z0.401
Buck and Seal zoo Ibo. Io-go

METAUX
* Antimoine

Le marché est sans changement, $zo025

à $1-50. Fonte
Nous cotons:

Carron Soft 24.50
Clarence No 3 22.00

Fer en barre
Plus ferme.
Nous cotons:

Fer marchand base zoo Ibm. 2.15
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Fer forgé base zoo lbs. 2.30
Fer fini base zoo lbs. 2.40
Fer pour fers à cheval

base ioo lbs. 2.40
Feuillard mince il à 2 PCB base 3.20
Feuillard épais No 1o base 2.25

Acier en bare
Nous coton', ne%~ 30 jours:

Acier doux base zoo lbs. 0.00 2.25
Acier à rivets base zoo lbs. 2.10 2.25
Acier à lisse base zoo Ibo. o.oo 2.25
Acier à bandage base ioo lbs. o.oo 2.25
Acier à mach ine base zoo lbs. 0.00 2.25
Acier à pince base zoo Ibm. o.oo 2.95
Acier à ressorts base zoo lbs. 2.75 3.10

Cuivre en lingots
Le marché est fort.
Nous cotous $17.50 les zoo lbs. Lecuivre en feuilles est coté à 26c la livre.

£tain en lingots
Nous Cotons: $52.00 à $52.50 les 100

livres.
Ce métal se fait de plus en plus rare

sur les marchés primaires et les expé-
ditions dbuinuent.

Plomb en lingots
Plus fort: ,5.5o à $5.75.

Zinc en lingots
La demande est faible.
Nous cotons: $6.75 à $7.00 les 100 li-

vres..

HUILES, PEINTURES ET VI-
TRERIE

- Huile de lin
Forte demande et prix fermes.
Nous cotons au gallon, prix nets: hui-

le bouillie 64c, huile crue 6ic.
Huile de loup-ma-rin

Nous cotons au gallon:
Huile extra raffinée 70c

Essence de térébenthine
Nous cotons 65c le gallon par quantité

de s gallons et 7oc le gallon par baril.

Blanc de plomb
Forte demande.

Blanc de plomb pur
Blanc de plomb No i
Rlanc de plomb NO 2
Rlanc de plomb NO 3
Blanc de plomb NO 4

g

8.25
7.6o
7.40
6.95
6.75

Pitch
Nous cotons:

Goudron pur, ico Ibo.
Goudron liquide, bri

Peintures préparée"
Nous cotons:

Gallon
Demi-gallon
Quart, le gallon
Ln boi:es de i lb.

Verres à Vitres

Papier à couv., roui., 2 plis 0.o0 0.75
Papier à couv., roui., 3 Plis 0.uo 0.YD5

o.7o o.8o Papier surprise, roui.. 15 Ibs. 0.00 0.40
0.00 4.00 Charnires (coul*.ts) No 84o

1.45
1.50
1.55
0.10

1.90
1.96
1 i5
0-Il

Les prix sont très fermes.
Le marché Belge augmente continuel-

lement se-s prix.
Nous cotons: Star, au-dessous de à6

pouces uni: so pieds, $1.85; zoo pieds,
$1 40; 26 à 40, s0 pieds, $2.00; zoo pieds,
$3.6o; 41 à 50, 100 pieds, $400o; Si à 60,
ioo pieds, $4.25; 61 à 7o, i00 pieds, $4.5o;
71 a 8o, i00 pieds, $5.oo.

Double Diamond, ioo pieds: o à o&,
$5.00; 26 à 40. $5-45; 41 à 50. $6.25; 51 à
60. $6.75; 61 à Mo $7.25; 71 à 80, $12.s0;
81 à 85, $7.75; 86 à g0, $8.50; 01 à 95,
$10.0.

Vert de Paris pur
Forte demande.

l'ai ils à pétrole
Drum de 50 à 100 Iba.
Prum de 2.; lbs.
Boites de papier, i lb.
Boites de ier-blanc, i lb.
Boites papier. i lb.
Boites fer-blanc, J lb.

0.00
0.00
0.00
0.00
0.00
0.00
0.00

Câbles et cordages
Rcst Manilla base lb. 0.00
V'ritish Manilla base lb. 0.00
Sisal base lb. 0.00
l.athyarn sinîple base lb. 0.00
L;itlyarn double base lb. 0.00
jute *base lb. o.oo
Coton base lb. 0.00
Corde à chàssis base IL 0.00

Papiers de Construction
Très ferme.
Nous cotons:

jaune et noir, pesant
jaune ordinaire, le rouleau
Noir ordinaire, le rouleau
Goudronné, les 100 Ibo.
Papier à tapis, les 100 Ibo.

0.00
0.00
0.00
0.00
0.00

0.:19

0.2mi"

0. 231
024
0.35s*i

0.17
0.13
0.12
0.12
o. 121
0.11
0.25
0.34

zi pouce
1 à pouce
2 Pouces

nile, sur char
21 pouces
21 pouces

1 pouces
1i pouce
Il pouce
il pouce
2 pouces
2* pouces
21 pouces
21 pouces
3 pouces
31 Pouces
4 Pouces

Même escompte que
charnières d'acier poli.

FERRAILLES

Cuivree fort et fil de cuivre
Cuivre mince et fonds en

cuivre
Laiton rouge fort
Laiton jaune fort
Laiton mince
Plomb
Zinc

Fer forgé No i
Fer fondu et débris de

machines No i
Plaques de poéle
Fontes et aciers malléables
Pièces d'acier

Vieilles claques

PLATRE

Lai M.
0.00 U. Il

0.00 0.09
0.00 0.10
0.00 0.08
o.00 o.06
0.021 0. 021
0.00 0.03

La tonne
0.00 12.50

0.00 16.o0
0.00 12.50
0.00 9.00
0.00 5.00

La lb.
0.00 0.00

Plâtre mêlé de sable, f.o.b., au char 5.5o
Plâtre dur (Hard Wall), f. o. b., 20

tonnes et p us 10.50
Plâtre pur (PMaster Paris), en ba-

rils. sur char, 2.10

Pour Réparer
les Chaussures

et

Harnais,

L'Outillage
Monarch

de Savetier

Cet 0ssortiment comprend tous ~
les Outil, ate., nécessaires pour
:réparerles chaussures et Harnais
et *,adresser& à une très grande
:partie de la population, désireuse
d'éonomiser do l'argent on tai-
sent cet ouvrage elle-même. Les
Outillages "Me111naroh"' se vendent
avec la rapidité du "teou grégeois"
tout le temps 1

246 rue Cralg Ouest,
MONTRUAL.

i

0.67
0.75
0.51

3.10
0.92
1.07

1.30
838

0.32
0.37
0-48
0.59
0.07
0.76
0.81
0.95
1.07
1-.49
2.12

pour toutes les
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LA CONSTRUCTION
Dur:nt la semaine terminée le 16 août

1913, la ville a émis 50 permis de cons-
truire au coût total de $1,643,020 pour les
nouvelles constructions et de $37,675
pour les réparations.

Les chiffres ci-dessous en indiquent la
répartition par quartier et donnent le
coût approximatif de chaque construc-
tion, moins les détails des permis au-
dessous de $x,ooo.

Quartier.
Notre-Dame
Ste-Marie
Emard · ·
Rosemont

de Grâces ..
Coût.

$ 9,080
12,140

Bordeaux..............
St-Denis..............
Longue-Pointe..........
Duvernay.................

Papineau..............
St-Jacques............
Delorimier............
St-joseph..............

13,500

8,300
550

4,025
224,650

8,ooo
6,250

100,100

150,000

6,ooo
Ste-Anne ................. 1,ooooo
Hochelaga..............
St-Henri..............
Lafontaine.··.·· .. ..
Laurier··............
St-Laurent............
St-Georges..............

2,000

2,150

300

65o
9,000

24,000

$1,680,695

Nouveaux Permis.

Huitième Avenue, quartier Rosemont;
I maison, 3 logements, 2 étages 3e clas-
se; coût prob., $2,ooo. Propriétaire, Pros-
per Lepain.

Rue Main, quartier Longue-Pointe; 1
maison. i manufacture, i étage, 2e clas-
se; coût prob., $3,ooo. Propriétaire, Na-
tional Bridge Co.

Rue Boyer, quartier St-Denis; i mai-
son, 3 logements, 2 étages, 3 classe; coût
proh., $2,ooo. Propriétaire, A. Bouly, 2431Boyer.

Rue Orléans, quartier Rosemont; i
maison, 2 logements, 2 étages, 3e classe;
coût prob., $2,ooo. Propriétaire, Johnny
Vincent, 2124 Orléans.

Rue Chapleau, quartier Ste-Marie; 2maisons, io logements, 3 étages, 3e clas-
se; coût prob., $6,ooo. Propriétaire, Alf.
Bougie, 256 Hogan.

Rue St-Hubert, quartier Duvernay; imajson, 3 logements, a étakes, 3e classe;
cout· prob., $8,ooo. 0 Propi'iétaire, 'L. Clé-
ment, 30 Christophe Colomb.

Rue Notre-Dame, quartier Longue-
Pointe; i hangar, i étage,2e classe; coût
prob., $32,2o. Proprîétairé, Montreal Lo-comotive Works, Ltd., Edifice Dom. Ex-
press.

Rue Notre-Dame, quartier Longue-
Pointe; i usine; coût prob., $63,500. Pro-
priétaire, Montreal Locomotive Works,
Ltd., Edifice Dom. Express.

Rue N.otre-Dame, quartier Longue-
Pointe; i fonderie; coût prob., $125,950.
Propriétaire, Mont. Locomotive Works,
Ltd.

Rue Cartier, quartier Papineau; i mai-
son, 3 logements, 3 étages, 3e classe;
coût prob., $3,500. Propriétaire, Henri
Tessier, 642 Parc Lafontaine.

Avenue Rosemont, quartier Rosemont;
I maison, 2 logements, 2 étages, 3e clas-
se; coût prob., $2,000. Propriétaire, Eu-
gène Noël, 229 Holt.

Rue Devilliers, quartier Emard; 4 mai-
sons, 12 logements, 3 étages, 3e classe;
coût prob., $12,ooo. Propriétaire, Russell
Aubertin, 44 Boul. Monk.

Rue Sherbrooke Est, quartier St-Jac-
ques; I maison, 4 étages, 1ère classe;
coût pTob., $oo,ooo. Propriétaire, Cie de
Construction Lafontaine, 260 St-Jacques.

Rue Chabot, quartier Delorimier; 3
maisons, 9 logements, 3 étages, 3e classe;
coût prob., $8,ooo. Propriétaires, Cordeau
& Cordeau, 1846B Christophe Colomb.

Rue Mountain, quartier St-Joseph; i
maison, 2 logements. i magasin, 3 étages,
2e classe; coût prob., $6,ooo. Propriétaire,
N. Cohen, 129 Mountain.

Rue De Lévis, quartier Rosemont; i
maison, 2 logements, 2 étages, 3e classe;
coût prob., $r,5oo. Propriétaire, David
Dunn, 131o Messier.

Rue St-Patrick, quartier Ste-Anne; i
maison, i manufacture, i bureau; coût
prob., $i,oo,ooo. Propriétaire, Imperial
Wire & Cable Co., Ltd.; E. G. N. Cape,
entrepreneur.

Rue Parthenais, quartier Delorimier;
i maison. i école, 4 étages, rère classe;
coût prob., $140,000. Propriétaire, Com-
mission Scolaire St-Grégoire.

Uue (rchard, quartier Emard; i mai-
son, i logement, i étage, 3e classe; coût
prob., $1.ooo. Propriétaire, Philppe St-
Cyr, go Jacques-Hartel.

Rue Wurtele, quartier Hochelaga; 1
maison, 2 logements, 2 étages, 3e classe;
coût prob., $2,ooo. Propriétaire, Jos. Gau-
thier, 367 Wurtele.

.-Rues Delorimier et Carrières, quartier
Delorimier; i maison, i logement, 2 ma-
gasins, 2 étages, 3e classe; coût prob.,
$2,000. Propriétaire, A. Simard, 8o Mas-
son.

Avenue Melrose, quartier Nofre-Dame
de Grâces; i maison, 2 logeme.nts. 2 éta-
ges, 3e classe; coût prob., $4.500. Pro-
priâtaire, Financial Investment Co., 112
St-Jacques.

Avenue Melrose, quartier Notre-Dame
de Grâces; i maison, 2 logements, a éta-
ges, 2e classe; coût prob., $4,500. Pro-
priétaire, Financial Investment Co., 11-

St-Jacques.

Rue Archambault, quartier Ste-Marie;
I maison, 5 logements, 3 étages, 3e clas-
se; coût prob., $5,500. Propriétaire, Ho-
nier Wolfe, 44 avenue Archambault.

Rue Ste-Marie, quartier St-Henri; i
maison, 2 logements, 2 étages, 3e classe;
coût prob., $2,000. Propriétaire, Cyrille
Himbeault, 53 Maria.

Réparations.
Rue St-Georges, quartier St-Laurent;

i maison, i manufacture, 2 étages, 2e
classe; coût prob., $3,oo0. Propriétaire,
L. Cohen Sons, 36 Prince.

Rue Clarke, quartier St-Laurent; I
maison, 2 logements, 3 étages, 3e classe;
coût prob.. $6,ooo. Propriétaire, Fried-
man Bros., 322 Notre-Dame Ouest.

Rue Maisonneuve, quartier Papineau;
i maison, i logement, 3 étages, 2e classe;
coût prob., $2,500. Propriétaire, Dr A.
Derome, 174 Maisonneuve.

Rue Ste-Catherine Ouest, quartier St-
Georges; i maison, i magasin, 5 étages,
2e classe; coût prob., $i5,ooo. Proprié-
taire, Fairweather, Ltd., Ste-Catherine
Ouest.

Rue Boyer, quartier St-Denis; i mai-
son, i logement, i étage, 2e classe; coût
prob., $i,ooo. Propriétaire, Antoine Jar-
ry, 1839 Boyer.

Rue Prince Arthur, quartier St-Geor-
ges; I maison, 3 étages, 2e classe; coût
prob., $9,ooo. Propriétaire, The Alpha
Raffa Kappa Fraternity.

Ne faites d'économie qu'à bon
escient. Tout le monde peut faire

des économies, mais en faire sans

nuire aux recettes exige un cer.
tain jugement.
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LESTRIBUNAUX
COUR SUPERIEURE.

ACTI ONS.
Défendeurs. Demandeurs. Monta

Beaconsfield.
Finklsten, .. S. Beauharnois. Novelty Mfg. Co. $

Laberge, J. N. Cagr. jas. Ward & Co.

Jones, Moses H. Brien dit Desrochers Pelleýrin
Kiamka.

Bissonnette, J. A. Laporte & Martin, Ltd
Gauthier, T. Longue-Pointe. aiRH.

Montpelier.
Deavitt, Edniond A., H-arvey, J. N. Saunders, F. C. i

Pointe-au-Pic.
J. E. Warren, jas. Warren Co. Tranche non tagn e, C.&

Ste-Anne de Bellevue.
Boyd, Thos. A. Lalonde. E.
Deshaies, Amédée Latour & Guindon

St-Eustache.
Clément, Jos. Turgeon, Jos.

Paquette, Thos..
Paqutte tho. -Boivin, Wilson Co., Ltd.

Ste-justine de Newton.
Jos. Eug. Villeneuve Sechlsiu.Charron, L. Ed.

Langlis, . H.Painchaud, C. V.
Ste-Thérèse.

Cité de Montréal D. Goaton Vermat & Co. îg
Théo. Goulet, Goulet Frères Tourangeau, J. 0.
Alain, Alonzo Vrne. Jacques, C. A.

Beauchamp, Philias General Animais Ins. Co.

COUR DE CIRCUIT.

lits.

1,34

167

800

187

237

250

127

210

xo6

177

291

575

,480

310

102

Défendeurs.

Thibault. Z.

JUGEMENTS RENDUS.

Demandeurs. Montants.
Charlemagne.

Moody Sons $91
Lachine.

Nadon, Noêl Thériault, J. P.
Clément, Ludger Duchesneau & Duchesneau

La Patrie.
Pinard, Nap. Moody Sons

Gaudrault, LaT.ue E. Evans, Ltd.
Maisonneuve.

L.efebv're, Ignace W. Reed
Marieville.

Hamel, Alex. Moody Sons
Masham Mills.

Munroe, D. Moody Sons
Neuville.

Alain, Phil. Moody Sons
Outremont

Abraham L. Barlow -Mild, J. B.
Présentation Ste-Vierge.ý

Hodgson, John Bélanger, Adélard
Flynn,.. R. Ste-Agathe des Monts.

FlynnJ. R.Peddlar Peoplé, Ltd.
St-Libolre.

B3acband, D. A. Vru. Moody Sons

Patt, F. Gauthier, L.

Nutick, 0.
Westmoqnt

Paris New-York Fashion

DEUX SCIES RtEMARQUABLES

'Les Passe-Partout-CRESCENT OROUND'
de SIMONDS

A DENTS DE LANCE, LARGES ET ETROITS
Vos clients payents volontiers double prix -pou.- ces scies, parce qu'ils savent qu'ils feront

deux fois l'ouvrage des autres.
Faites i Montriai. Commandez-les maintenant à votre fournisseur.

Simonds Canada Saw Company, Limited
MONTREAL, ST. JOHN, *. VANCOU VER.

50
28

9

73

6.,

10

38

6r)

99

30

50

20
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ReneigemetsCommerciaux
-T,

Montréal. Spcrkados, J. - G. Paré. .....
Montréal. Thibault, &-Hochelaga Bank. ...
Montréal. Valavarnus So ates et al.-D. F. Sheeky

jugements

Défendeurs. Demandeurs.

Bromptonville. Auder, T.-E. W. Tobin. ...
Sutton. Sa-Onge, A.-J. J. Walsh. ....
East Angus. Lacroix, P.-&. Bourret. ....
Montréal. Bernstein, Harry.-J. R. Kyle....
Montréal. Brauit, Raoul.-J. O. H. Langlois.
Montréal. Brit. Amer. Film Mfg Co.-M. J. w0h
Montréal. Corbeil, 0.-A. Valin. ......
Montréal. Deqparois, A.-E. Béliveau.....
Montréal. Fortin, Nap.-D. Vandandaigne. ..
Montréal. Garny, A.-O. Létourneau .. .,...
Montréal. Gravel, Antonio.-A. Bremner, Ltd.
Montréal. Guibord, L.-J. S. Fry Sons.....
Montréal. Johnson, W. B.-H. Wylie.....
Montréal. Kauffman, H. A.-H. A. Horwitt.
Montréal. Keating, H. T.-De M. H. V. Greave

et vir.......... ...
Montréal. Kelly S.-S. Taylor........
Montréal. Kuybyl, Antoni.-N. Stefankos. ..
Montréal. Lalonde, J. E.-Banque Nationale
Montréal. Lepage, J. E.-A. Marchessault ....
Montréal. Libersaxi, Elphège.-Gunn, Langlois & C:
Montréal. Lippman, M. W.-H. Joei.. .

Montréal. Mercier, G.-Beaudoin, Ltd
Montréal. Monsour, E.-Kely Cheesebrough & C(
Montréal. Nadon, Noé.-J. P. Thériault .... ...
Montréal. Nellie Emblem Co.-J. Katz & Son
Montréal. Nellis, N.-Clialeyer Co., Ltd....
Montréal. Poirier, J. T.-T. Gallagher. ...
Montréal. Richey, H. R.-Law Union & B. Ins. C(
Montréal. Stober, Jacob.-P. Lerner .. .... ...
Montréal. Strachan, W. C.-W. McAnulty .. ...
Montréal. Tapley, W. H.-Ville d'Outremont

Exécutions

Défendeus. Demandeur.

Montraél.
Montréal.

Montréal.
Montréal.
Montréal.
Montréal.
Montréal.
Montréal.
Montréal.
Montréal.
Montréal.
Montréal,
Montréal.
Montréal.
Montréal.
Montréal.
Montréal.
Montréal.
Montréal.
Montréal.
Montréal.
Montréal.
Montréal.
Montréal.
Montréal.
Montréal.
Montréal.
Montréal.
Montréal.
Montréal.
Montréal.
Montréal.
Montréal.
Montréal.
Montréal.

S.

Archambault, P.-L. De Montigny et a
Brit. Am. Filmi Mfg Co., Ltr.-A. Or
& Co..............
Bronsdons, Ltd.-M. Donnelîy....
Cartier, M.-J. Berlind. .....
Chapman, J. C.-H. Blanchford. ..
Clermont, G.-F. Vanasse .. .....
Cohen, S-De R& Blanchard. ...
Corbeil, G.-Ford Motor Go.....
Dagenais, A.-J. G. Couture. ...
Dagenais, J. B.-H. Paquin.....
Dauost, H.-H. Sabourin......
Decelles, J. E. A.- Quebec Bank.
Gauthier, C.-W. Daoust ........
Gauthier, J.-J. E. Chicoine .......
Gratton, J. B.-Matthews Laing, Ltd.
Guillotte, Pierre-G. E. Goodfeîlow
Hamel, E.-De L Boulais .... ....
Hamilton Brass Mlfg Co.-J. Robinsin Cc
Kuybull, Antonio.-N. Stefankow ..
Lecavalier, E.-Toedo Computing Scali
Leduc, N.-J. L Perron & Cie .. ....
Migneron, J. H.-De A. Waîker et vii
Pepin, W.-L. Dupuis.......
Pepin, A.-Cie Pauze.......
Perrault, Rosario.-L. Moquin. ..
Plante, Armand.-M. Koiber. ...
Plouf fe, D.-H. Langevin .
Prudhomme, J. E.-Gunn, Langlois & C
Quienty, H.-J. E. W. Duncan, Ltd.
Rivet, E.-A. Deeb. .......
Roy, S.-D. Martin........
Sales Go. of Con., Ltd.-J. Carson- -

Sambor, A. F. de.-W. G. Coté.
Sherman,- H.-Kastels, Ltd .. .....
Sleep, G.-Msjaurin. Bros., Ltd. ..

Changements Commerciaux

Lachine.-Lachine Co-operative Society, liquidation vo-
lontaire.

lontaîiî Mon tréal.-Archambault, Urgèle, offre un compromis
chaussures.

$ ~,Montréal.-Benoit Frères, dissolution.
W Montréal.-Brosseau et Collerette, actif à vendre le 22

75 courant. Epicerie
71 Montréal.-Consolidatcd I3oarding and Supply Go.,

S Montreal. Dissolution.

1)_43 Québec.-Rinfret, Arth "ur. Cession judiciaire, Larue et
17-- Trudel, de Québec, nommés gardiens provisoires. Epiceries

50 et liqueurs.
63 ~ Verdun-Matte, E. P. -demande de cession. Plombier.

353 Warwick.-Hamel, Rémi' ; annonce son actif à vendre le
.!0 -o courant. Entrepreneur.

9 Nouveaux Etablihiements
76 Granby: Taylor & Loclcwood, provisions. Montréal: Ame-

53 rican Light, Heat & Power Co. of Canada ; Authier, Cabana
93 & Cie, entrepreneur ;Baikie & Blackmore, agents d'immeu-

hi bes ; l3uckeye Laundry Co. : Canadian China Clay Co., Lad;
98 Co-operative Grocery Co., Gince & Frère, propr., épiceries t

S liqueurs ;Ohio Electric Co., agents de manuf.; Victoria Café.
121

40q jugement.

Défendeurs. Demandeurs.

137 Diry. OIson, M. H. -Moody & Sons. ..
61 Lachine. Nadon, Noé -J. P. Thériault. ..
ig Montréal. Barton, Wilfrid - H. Dagenais. ..
6o Montréal. Beaudin, J. A. R. - S. F. Boroser & Co.

97 Montréal. Bisaillon, P. R. - A. S. McNichols
75 Montréal. Bossman, M. - N. Charness .. ... .
54 Montréal. Bousquet. Isidore - A. H. Dairymple

Montréal. Bureau, Léon - A. Larin .. .... ....
Montréal. Charlebois, L. H. - L. A. Handfield
Montréal. Congreve, P. - 1. Richardson....
Montréal. Ethier, J. H. - W. Rochon .... ....

M>n tant Montréal. Germain, V. - J. A. Quellette .. ... .. .
Montréal. Illion, D., et aI. - G. Delisie & Fils

1. $ 125 Montréal. Impérial Costume Go. - Klotz Go.
r Montréal. Kotsonas, Gea. - F. Nicolas & Go.

224 Montréal. Labelle, G. M., et ai. - W. H. Bell
6>87 Montréal. Languedoc, Jos. - L. M. Barry .... ..

59 Montréal. Leach, Wm. - Geo. Bowen .... ....
70 Montréal. Leibovitch, Harry -Larivière, Inc.

64 Montréal. Libersan, Elphège -R. E. Launbaun
69 Montréal. Libersan, Elphège -L. Quellette .

154 Montréal. Mailloux. Adélard - Déonie Quellette
280 Montréal. McFetrich, Gen. .- L. N. Dupuis .. ...

52 Montréal. Métayer, Adélard - P. L. Lizotte .
i 10 Montréal. Murdock, D.-Cah. Fairbanks Morse Go
192 Montréal. Prud'homme, Jos. - J. G. Couture . .
140 Montréal. Rageotte, F. - Ideal Savîngs Loan Go.
123 Montréal. Raymond, Dolar -J. C. H. Dussault
271 Montréal. Reynolds, A. S. -A. C. Larivière
161 Montréal. R~oy, Alph. - A. Leblanc .. .......
103 >Montréal. Sheehan, E. - J. A. Chevrier. ...

>. 223 Montréal. Socolick, F. - M. Lavitt et aI.....
Montréal. St-Denis, J. O., et al. - J. G. Duhamel,

9317 ès-quai............e. 177 Montréal. Vermette, J. 0. -H. Champagne19 Présentation Ste-Vierge. Hodgson, John -A. Bé-
r. 69langer............

11 Verdun. Patt, F. - L. Gauthier.......

[ontant.

$ 55

Changenments commerciux

Lachine. - Vogel Company of Canada, Ltd., changement
de raison sociale. Devient H. G. Voffel Co. (Canada), Ltd.

lMégantic. - Megantic Manufacturing Co., Ltd. Actif à
vendre le 2o septembre.

Montréal. - Beauchamp, A. E., demande de cession.
Mercerie pour hommes.

Montréal. - Café des Nouveautés. Cession etassemblée
des créanciers le 25 courant. 1
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Montréal. - Canada Clothing Mfg. Co., dissolution.
M. Bavitch, H. Bloomstone et S. Cohen continuent sous la
même raison sociale.

Montréal. - 'Discovitch, jacob, demande de cession.
Epicierie.

Montréal. - Freedman, Albert. J. C. Duhamel, curateur.
Agent d'immeubles.

Montréal. - Fox, F. C.. cession. Opticien.
Montréal. - Imperial Hair Mfg. Co. Actif à vendre le

27 courant.
Montréal. - Lamoureux. Alex., cession. Assemblée des

créanciers le 25 courant. Café.
Montréal. - Maurice, A. A., demande de cession. Cons-

tructeur.
Montréal. -- Northern Transport Company, cession. As-

semblée des créanciers le 19 courant. Charretiers.
Montréal. -- Pellerin et Frère, dissolution. Articles en

cheveux.
Montréal. - Séguin, G. A. N. St-Amour, curateur.

Tabac.
Montréal. - Sussman, Martin, demande de cession.
Montréal. - Tremblay, F., & Co., dommages par suite

d'incendie, assuré. Bois de construction, etc.
Québec. --. Emond, René. cession volontaire à Larue i

Trudel, Québec. Restaurant.
Sherbrooke. - Young, Bédard et Eggleton, dissolution

J. A. Young et A. E. F. Eggleton continuent sous la raison
sociale de Young and Eggleton, agents. Coffres-forts.

Sutton. - Palmer, S. B. Vente à Smith, Flaunery et
Jeune. Harnais, etc.

Verdun. - Matte, E. P., cession. Assemblée de créan
ciers le 22 courant. Plombier.

Windsor Mills. - Mlle P. Champigny fait cession à Bé-
langer et Bégin. Modes.

Nouveaux étabUssements.

Lachine. - High Class Clothing Mfg. Co., habillements
Montréal. - Amiot & Lafond, électriciens; Consolidated

Boarding & Supply Co.; Lacroix & Crevier, charretiers: W
Lamarre & Co., bois de charpente, charbon et grains; H. S
Stern & Co., marchands commissionnaires; Trans-Provincial
Securities Corporation, Ltd.

Verdun. - Economical Store, chaussures.

OCCASIONS D'AFFAIRES

Nos abonnés que pourraient intéresser
les demandes de représentations, d'agen-
ces, de marchandises, etc., publiées dans
"Le Prix Courant", n'auront qu'à nous
faire connaitre le numéro de l'occasion
d'affaires qui les intéresse pour que nous
leur adressions tous les renseignements
complémentaires qui pourraient leur être
utiles.

12,432. Papier d'emballage.-Une mai-
son du Cap qui s'occupe d'imprimerie, de
librairie, de fabrication de papier d'em-
ballage, demande à entrer en.correspon-
lance avec des maisons canadiennes et à

avoir des échantillons de papier d'em-
ballage.

12,433. Sacs en papier. - Une maison
du Sud-Africain demande des échantil-
lons.

12,434. Corde. - Une maison de la
Province du Cap voudrait avoir des rela-
tions avec des manufacturiers de corde
canadiens.

12,435. Papier. - Une maison du Cap,
ayant des succursales dans tout le Sud-
Africain, aimerait à recevoir des échan-
tillons et des cotes de manufacturiers
canadiens de papiers et de carton.

12,436. Pommes. -' Un marchand de
fruits de Bulawayo, cherche à entrer en
correspondance au sujet des pommes;
prêt à acheter des "King", "Ben Davis"
et "Blenheim".

12,437. Fromage. - Une maison de

Rhodes, faisant des affaires sur les pro-
visions, demande à entrer en correspon-
dance au sujet du fromage canadien.

12,438. Pommes évaporées.-Une mai-
son d'Allemagne voudrait entrer en rela-
tions avec des exportateurs, de premier
ordre, de pommes évaporées.

12,439. Agent. - Une maison, de pre-
mier ordre, de courtiers en métaux et
minerais, de Hambourg, cherchant à
nommer un agent résidant au Canada,
serait heureuse de recevoir, des offres de
personnes possédant une connaissance
complète des affaires de ce genre.

12,440. Ferronnerie. - Les manufac-
turiers canadiens de quincaillerie, fer-
ronnerie, sont priés d'entrer en relations
avec un courtier de La Havane.

12,441. Articles en porcelaine. - Une
maison de courtiers de La Havane cher-
che à connaitre des exportateurs cana-
diens de porcelaine.

12,442. Meubles. - Un courtier de La
Havane voudrait entrer en relations avec
des exportateurs de meubles du Canada.

12,443. Marchandises de fantaisie. -
Un courtier de La Havane voudrait être
présenté à des exportateurs canadiens
d'articles de fantaisie.

12,444. Fourrage. - Des exportateurs
canadiens de fourrage sont invités à cor-
respondre avec des marchands commis-
sionnaires de La Havane.

12,445. Epices de fantaisie.-Une gran-
de maison d'importation d'épices de fan-
taisie voudrait entrer en relations avec

des exportateurs de premier ordre de
marchandises en boites et en. conserves.
Références de banques offertes.

12,446. Pommes de terre. - Un cour-
tier de La Havane demande à entrer en
rapports avec des exportateurs canadiens
de pommes de terre.

12,447. Avoine. - Une grande firme de
La Havane est prête à recevoir des cotes
sur l'avoine.

12,448. Foin. - Une maison de mar-
chands commissionnaires de La Havane
aimerait à représenter des exportateurs
de foin canadiens.

12,440. Haricots. - Une grande mai-
son de La Havane voudrait recevoir des
cotes sur les haricots.

12,450. Epices. - Une maison de pre-
mier ordre de La Havane voudrait en-
trer en rapports avec des e*portateurs
d'épices canadiennes.

12,451. Pommes de terre. - Une gran-
de maison de La Havane aimerait à en-
trer en correspondance avec des expor-
tateurs canadiens de pommes·de terre.

12.452. Avoine. - Des exportateurs
canadiens d'avoine désirant étendre leurs
relations commerciales jusque dans Cuba
sont invités à correspondre avec une
maison d@ La Havane.

12.453. Bobines de fil. - Une maison
de Londres aimerait à connaitre les
noms des manufacturiers de bobines de
fil prêts à signer des contrats pour ex-
péditions mensuelles dans l'Amérique du
Sud.

Le commerçant qui fait de la réclame dans uxe
revue commerciale opère un bon placement d'argent.
La somme 'qu'il y engage ne peut manquer de lui
rentrer, centuplée.
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THÉS!l THÉS!
DU JAPON

En boites de 30 et 40 ibs. En demi-caisses de 80 et 90 lbs.
Nous recommandons spécialement les marques

"Victoria" et "Princesse Louise"s

Des Indes De Ceylan
Thés Noirs

En demi-caisses de 50 lbs. En caisses de 90 Ibs.

Thés Verts de Ceylan
Marques "Duchesse et Lady" en demi-caisses.

DE Chine
Pea Leaf

En boites de 30 et 45 lbs.

Young Hyson
En boites et demi-caisses.

Pin Head

Sassures (Siftingsi de Thés Japonais.
Sassures (Siftings, de Thés Verts de Ceylan

En boîtes de 70 et 80 lbs.

Toujours en stock "LIPTON" "1TAMILKANDE"1 "SALADA" Thés en paquets.

Eaux du Bassin de Vichy
LA NEPTUNE en caisses de 50 Quarts $6.00 cs

LIMONADE DU BASSIN DE VICHY, "La Savoureuse".
Bouchons Liège, Bouteilles Champenoises, 50 Quarts $8.00 cs. 50 Pts. S5.OOcs.

Ecrivez, Téléphonez, Télégraphiez

LAPORTE, MARTIN Limitée
TEIL. MAIN 3766568 ]RUE ST-PAtJL, MONTIREAL*

De Congou

Imperial

!%ýM
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OLD

Une farine acclamée par les
boulangers et ménagères.
La farine qui, dans tout le Canada,
récolte le plus grand nombre de ventes
profitables.
La farine qui, depuis 1888, a a ug-
menté progressivement la capacité de
ses moulins de 1600 à 23000 sacs
par jour.
Même malgré soi, il faudrait croire que
cette marque de FIVE ROSES possè-
de une facilité de vente vraiment
supérieure.
Cette farine est encore meilleure que
la lIARVEST QUEEN dont vous con-
naissez déjà la valeur.
Pourquoi tant ramer contre le courant?
LAKE OF THE WOODSIMILLING Co., LIMITED

"LAC DES BOIS"
MONTREAL.

FARINE FIVE ROSES
Non Blanchie, - - Non Mélangée.
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