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iuce Worcestershire dOrigine et Autheéttique.

.. La "Favorite de l'Univers."
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I>crî 111 - le délice des
épieuriens dCI)ui4 plus
de 70) aiim

J.l M. ]DOUGILAS & Co*
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La Poudre

E"SMESSINA"
HENRI JONAS & C!
389 51 PAUL STREET
MONTREAL

AND pour Limonade
FAMILY USE

est protégée par une marque de fabrique per-
pétuelle, obtenue conformémeni à l'acte du
Parlement du Canada en l'année mil huit cent
soixante quatorze par

ROSENHEIM & JONAS
et enregistré au bureau des ministres de l'agricul-
ture sous le titre No 3 Folio 523 sur le iégistre
des Marques de Fabrique.
Les fabricants ou vendeurs d'imitations seront pour-
suivis avec toute la rigueur de la loi.

HENRI JONAS & CIE.,
SEULS PROPRIETAIRES,

MONTREAL.

Directions pour l'usage de la poudre à
Limonade ''MESSINA"

Dissolvez 1 à 2 cuillerées à thé dans un verre d'eau,
Il n'y à pas besoin de sucre.
Le contenu de ce paquet fournira deux gallons de
bonne limonade.
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Un Solide Anneau
de la

chaine d'affaires-

Les Fèves au Lard "SMCOE"
Les Fèves au Lard "SIMCOE" sont depuis nom-
bre d'années un solide et profitable anneau de la
chaine d'affaires de quantité de marchands dans
tout le Canada.

C'est la qualité délicieuse dés fèves cuites soi-
gneusement et leur quantité libérale qui attirent
les acheteurs et une fois qu'on a été acheteur de
la marque "SIMCOE" on l'est toujours.

Le marchand réalise un bon profit qui l'aide
à augmenter le chiffre de ses affaires. Si vous
ne tenez pas les Fèves au Lard "SIMCOE ",
c'est probablement le chainon qui vous manque.

DOMINION CANNERS, Limited.

LE' PRIX C011PAVII \* 1 1:
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SIROP DE BLE D'INDE
"MARQUE CROWN"

Cette affiche artistique (en couleurs) augmente la de-
mande des consommateurs pour le Sirop de Blé d'Inde
"Marque Crown" dans tout le Canada.
Le Sirop de Blé d'Inde "Marque Crown" n'apas d'égal.
Les épiciers n'hésitent jamais quand on demande du
Sirop de Blé d'Inde-ils fournissent naturellement le
meilleur-"La Marque Crown".

"The Canada Starch Co. Limited"
Manufacturiers des MARQUES EDWARDSBURG.

MONTREAL, CARDINAL, TORONTO, BRANTFORD, VANCOUVER

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS. CITEZ "LE PRIX COURANT"
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PRIX COURAV<TS
Dans la liste qui suit, sont comprises uniquement les marques spéciales de marchandises dont les maisons, in iquées en caractère

noirs, ont l'agence ou la représentation directe au Canada, ou que ces maisons manufacturent elles-mêmes. Les prix indiquée le sont
d'après les derniers renseignements fournis par les agents, représentants ou manufacturierreux'-mêmes.

WALTER BAKER & CO., LTD.
La Ib.

Chocolat, Prime No
1, bte 12 Ibo., pains
de i Lbet ilb. 0.33
Chocolat à la Vanille,
bte de 6 lbs. 04
German's Sweet, j
s. et i bte de 6lbs. o. 26
Breakfast Cocoa, bte
de 1/5, 1,I 1 ., 12
lbs. to box et S lbs.
tins. 0.39
Chocolat sucre, cin-
quième bte 6 lbs.
pains de 1/5 lb. 0.20
Chocolat sucré, Ca-
racas, bte de 6 lbs. 0.32

p~gI~aJgjÔ Falcon Cocoa (Soda
Trad-Ma* chaud ou froid), btes

de 12 Ibo., i IL tins. 0.34
Caracas Tablets. cartons de Sc,

40 cartons par boite 1.25
Chocolat sucré, Auto, bte de 6 lbs. 0.32

Ces prix sont F.O.B. Montréal.
BRODIE & HARVIE, LIMITED.
Farines préparées de Brodie La doz.

Red XXX pqts de 6 lbs. 3.10
Red XXX pqts de 3 lbs. 1.60
Crescent pqts de 6 lbs. 2.90
Crescent pqts de 3 Ibs. 1.50
SSuperb pqts de 6 lbs. 2.70
Superb pqts de 3 lbs. 1.40
Buckwheat pqts de 3 lbs. i. 6o
Buckwheat pqts de 6 lbs. 3.10
Griddle-Cake pqts de 6 lbs. 3.10
Griddle-Cake pqts de 3 lbs. i.6o

Cartons contenant J doz. paquets de 6
lbs. ou i doz. paquets 3 Ibs., sans charge
extra.

L. CHAPUT, FILS & CIE,
Montréal.

Thé Noir Ceylan "Owl"
No 5, 1 lb. 30 Ibs. par cse
No 5, 1 lb. 3o lbs. par cse
No io, i lb. 30 Ibs. par cse
No 10, j lb. 30 lbs. par cse
No iS, i lb. 30 lbs. par cse
No iS, j lb. 30 lbs. par cse
NO 30, 1 lb. 30 lbs. par cse
NO 30, 1 lb. 30 Ibo. par cse

Thé Vert Ceylan "Owl"
No S, i Ilb. 30 lbs. par cse
No 5, 1 lb. 30 lbs. par cse
No i0, i S. 30 lbs. par cse
No 10, 1 s. 30 lbs. par cse

La lb.
20C
21C
26C
27c
32C
33c
40c
41 c

La lb.
20C
21c
26C
27c

CHURCH & DWIGHT
Soda Cow Brand

D Caisse, 6o paquets deir'=~I L, $3.oo.
-eCaisse, 120 Paquets de i

lb., $3.00.

A iNOSO Caisse, 30 pqts. I lb. et
6o pqts. J lb., $3.00.

Caisse de paquets de Sc, contenant 96
paquets, 3.00.

CIE. CANADIENNE DES PRO-
DUITS AGRICOLES

Montréal

Lait Laurentia cse 12 pinrte s
Lait Laurentia cse 20 Ch opin'es
Lait Laurentia cse 24 demiards

WILLIAM CLARK
Montréal

Conserves
Viandes assorties
Compressed Corned Beef

1 .50
1 .50
1 .20

La doz.
13 2.25
IS 2.25

Compressed Corned Beef
Lunch Ham
Lunch Ham
Ready Lunch Beef 18 $2.25
Geneva Sausage 38 2.50
English Brown là 2.10
Boneless Piga Feet là 2.10o
Sliccd Smnoked Beef is 1.50o
Roast Beef là 2.25
Ready Lunch Loaves, Veau

Jambon, Boeuf, assortis
Ditto
Boeuf Bouilli
Boeuf Bouilli
Boeuf Bouilli

Pork and Beans, sauce tomates 28
Park and Beans, sauce tomates

boîtes plates 3s
Pork and Beans, boîtes hautes

sauce tomates 38

28 3.75
18 2.25
2s 3.50
28 3.75
28 4.25
28 3.50
28 3.50
18 2.50
28 3.75

la î.6o
19 2.75
18 2.25
28 3.7$
68 13.0o

0. ÇO5

1.15

1.35

IxoN-

Pork and Beans, Plain rà o.6o
Pork and Beans, Plain 28 0.95
Pork and Beans, Plain, boites

plates 38 1.15

Irl LÀ MACIIINU A 10 TOUCHES
KING ' i-. KING

Le Plus Délicieux Composé
Un Essai Vous Convaincra

Des centaines de marchands donnent
leur préférence aux confitures de la Mar-
que KING. parce qu'ils les ont essayées
et qu'ils savent qu'elles sont un autre
synoye de Qualité. Pourquoi ne
faitesvou pas comme eux ? Vous et vos
clients recherchez les meilleurs articles
au prix le plus raisonnable ; par consé-
quent, il vous faut les articles KING.

La qualité Compte

Labrecque & Pellerin
MONTREAL

Agent$:

provinces Maditius
province de rouast

J. Huntoe Whit. St-J..., Nf, B.
J. J. Giimos & Co, Winipeg.

EST RECONNUE ETRE

SANS RIVALE
POUR LES

Additions,
soustractions,

Divisions
et Multiplications,

Demandez notre 00011logu., Ou venez nous voir.

CIE DÂILTON
12 [di! k. Corlatlne flONTREAL

Ta.opboe.- N AIN 1346
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Pork and Beans, boites haute&
Plain

Pork and Beans, sauce Chili
Pork and Beans, sauce Chili
Pork and Beans, sauce Chili
Ox tongue
Ox tongue
Ox tongue
Jellied Veal
Jcllicd Veal
Jellied Veal
Gelées de Bouillon
Gelées de Bouillon

Potted Meats

Ham, Tongue, Beef and Veal,
i 0. 50

1.35
o.6o
0.95
1.15
8.oo

10.00
il 0

1.50
3.00
3.75
3.50

11.00

La lb.

is 1.00
Tongue. Ham and Veal, pâté is 1.20
Pâtés de Foie is 0.90
Pâtés de Foie is 1.35

Soupes La doz.
Chicken pqts 1.1o
Mulligataknay, Oixtail, Kidney To-

mato, Vegetable, Mock Turtle,
Consommé, Pois pqts 1.00
Mince Meat La doz.

(Tins fermées hermétiquement.)
15 $1.25, 2.S 1.95, 3s 3.00, 4s 4.00, 58 5.00

Plu m-Pudding
Anglais is

Plum- Pudding
Anglais 2S

1.90

2.40

Boeuf fumé en tran
ches "Inglass"

Boeuf fumé en tranches "In-
glass"

Boeuf fumé en tranches "In-
glass"

1 .50

2.10

J. M. DOUGLAS & Co.,
Montréal.

- Bleus à laver
La lb.

"Bîcuol", boites
Io lbs., 50 pqts
de 4 carrés, 15c

"Sappbire"p

btes de 14 lbs.
pqts de i IL

"Union", boites
de 14 lbs., pqts
de i et i lb. ioc

WM. I. DUNN,
Montréal.

Edward's Soupa
(Potages Granulés, Préparés en Irlande)

Variétés: Bdun - Aux Tomates -
Blanc.
Paquets, 5c. Cartons i doz. par

carton 0.45
Paquets, 5c. Boites 3 doz. chaque

(assorties), par doz. 0.45
Paquets, 5c, par doz. de bandes

de 5 chaque 2.25
(ou en boites de 40 bandes

$7.50 par boite.)
Canistres, 15c. Boîtes 3 doz.,

grandeur, 4 oz.,_par doz. 1.45
Canistres, 25C. Boites 2 doz.,

deur, 8 oz., par doz. 2.35

BORDEN MILK CO., LIMITED,
Montréal.

Liste de prix pour l'Est, Fort William
inclus.

Is 3.35 Lait Condensé (sucré)
Prix au

Détaillant

Marque Reindeer (j doz. par cse). $6.oo
Marque Mayflower (4 doz. par cse) 5.ý,
Marque Clover (4 doz. par cse) .. 4.75

Lait évaporé (non sucré)
Marque Reindeer jersey, Boite de

Famille (4 doz. par caisse) 3 90
Marque Reindeer jersey, Boite

moyenne (4 doz. par caisse) 4.50
Marque Reindeer jersey, Boite

d'hôtel (2 doz. par caisse) 4.25
Carque Reindeer jersey. Gallon

(V2 douzaine par caisse) 4.75
Café (avec Lait et Sucre)

Marque Reindeer (2 doz. par cse) 5.oo
Marque Regal (2 doz. par cse) 4.50

Marque Reindeer,--en jarres en
verre (2 doz. par caisse) 6.20
Cacao (avec Lat et Sucre)

Marque Reindeer (2 doz. par cse) 4.80
Limite de fret: 5oc par cwt.

Conditions: Net 30 jours, sans escompte.

M ý Lait et Crèmes Condensés.

St. Charles "aiy
[ JSt. Charles Htl

~ Lait "Silver Cow"

"Good Luck"

3.90

4.23

5.40
5.25

Lait condensé.
La cse

,, .oMarque Eagle, 4
doz., chaque 60

Marque Gold Seal,
doz., chaque 5.25

&.w Marque Challenge,4
Sdoz., chaque 4.75

Lait évaporé.
Marque Peerless "Hotel", 2 doz.,

chaque 4.25

FABRIQUÉ A NIAGARA FALLS
Regardez la photographie de Niagara Falls au
fond du cart;on quand vous achetez le

3hredded Wheat Biscuit
Tout autre "Shredded Wheat" qu'on peut vous
offrir n'est qu'une bien mauvaise contrefaçon
du véritable "'Shredded Wheat"-'espèce que
vos clients ont toujours achetée-l'espèce qui
domine le marché-toujours propre, toujours
pure, toujours le même. Fabriqué seule-
ment à. Niagara Falls dans la manufacture de
produits alimentaires la plus propre, la pluis
belle du monde.

Shredded Wheat est mis en caisses pro.
pres, en bois solide. Les caisses vides
sont vendues par les épiciers entrepre-
nants à raison de 10 ou 15 cents chacune,
ce qui ajoute à leurs profits sur Shredded
Wbeat.

THE CANADIAN SHREDDED WHEAT CO., Lie.
NIAGÂIRA FALLS, ONT.

~~ Bureau à Toronto:
49 rue Wellington Est

UN ECIRTVANT AUX ANNONCEUJ ÉS, CITEZ "LE PRIX COURANT"

EASIFIRST

Le-Sens des Alfaires-Economise les Dollars

POURQUOI ACHETER
le saindoux de porc, quand vous pouvez acheter EASI FIRST
Shortening, un Pur Produit Végétal qui fera tout (et encore
mieux) ce que peut faire le saindoux, à plus de QUATRE
cents de moins la livre ?

Garanti pour satisfaire les goûts les plus difficiles.
Préparé en. paquets populaires:- blocs d'une livre, en

boites de ferblanc, en seaux, en tinettes ou en tierces.
Une commande d'essai veut-dire: PLUS DE PROFITS

DANS VOTRE GOUSSET.

efilil, Langlois & Cie, Limitée
MONTREAL.

1
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Avez - vous remarqué comme
notre publicité agressive, persis-
tante renforce la demande de

CDWAN'5
PERFECTION

(Etiquette Maple Leaf)

Tirez -vous bon parti de cette

demande en poussant la vente
du cacao Cowan ?

THE COWAN COMPANY, LTD.
TORONTO, . - CANADA.

EN ECRIVANT AUX ANNONCEU RS. CITEZ "LE ]PX COURANT'
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Marque Peerless "Boite Haute", 4
doz., chaque

Marque Peerless "Pour Famille", 4
doz., chaque

Marque Peerless "Petite Boite", 4
doz., chaque

4.50

3.90

2.00

The EDWARDSBURG STARCH CO.,

Ltd., Montréal.

Sirops de Table.

Marque "Crown".
Quarts (7o0 livres) lb. 0.031
4 quarts (350 livres) lb. 0.031
i quarts (175 livres) lb. 0.031
Seaux de 381 lbs. le seau 1.7
Seaux de 25 lbs. le seau 1 .25
Canistres 2 lbs., 2 doz. à la caisse 2.40
Canistres 5 lbs., i doz. à la caisse 2.75
Canistres 10 lbs., i d. à la caisse 2.65
Canistres 20 lbs., i d. à la caisse 2.60

Marque "Lily White".

Canistres
Canistres
Canistres
Canistrcs

2 lbs., 2 d. à la caisse
5 lbs., i d. à la caisse
10 lbs., i d. à la caisse
20 lbs., i d. à la caisse

2.75

3.10
3.00
2.95

Edwardsburg's Silver Gloss, pa-
quets chromos de i lb.

Benson's Satine, cartons de i lb.
Canada White Gloss, pqts de i IL
Benson's Enamel par ca.sse de

40 lbs.

Benson's Enamel par caisse de
20 lbs.

Celluloid.
Boites contenant 45 cartons, par

caisse.

0.071
0.071
o .o6

3.00

1 .50

3.60
Empois de cuisine.

(Boites de 2o lbs., ic en plus par livre.)

W. T. Benson's & Co.. Celebrated pre-
pared Corn.

Boites de 40 lbs.
Canada Pure Corn Starch

(Boites de 2 lbs., ic en plus.)

ELIE CHARBONNEAU

Marché Bonsecours
Montréal

0.071
0.051

Marque "Beaver" (Goût d'Erable)
Canistres
Canistres
Canistres
Canistres

2 lb.,
5 l b.,

i0 lb.,
20 lb.,

2 d. à la caisse
i d. à la caisse
4 d. à la caisse
i d. à la caisse

Empois de buanderie
No i Blanîc ou Bleu, cartons 3 lb.
No i Blanc ou Bleu, cartons 4 IL
No i Blanc, barils
Canada Laundry (cse de 4o lb.)
Silver Glos. btes à coulisse, 6 IL
Silver Glass, canistres de 6 lbs.
Kegs Silver Gloss, gros cristaux

3.50
4.00
3.95
3.90

La lb.
o. o6i
o.o6i
o.o6
0.054
o.o8
o.o8
0.07

Bananes, régime
Citrons Messine (300c)
N avet s
Carottes
Patates
Ail, la livre
Oranges Navel
Oranges Valence
Tomates fancy. la csc
P'ommes Ben Davis NO 2
Ananas, 30
Ananas, 24

0.00
0.00
0.00
0.00
o.00o
0.00
0.00
0.00
0.00
0 .00
0.00

2.50

4.00
1.50
I .50
0.90
0.10
4.00
5.00

4.00
4.75
2.75

9. W. CGIL.LETT COMPANY LIMITED

Toronto. ont.

£ &Y1.-.Les prix sousdaaso.tt.S
sont pour marchandises aux poinus
listlbutlon de ros dane Oitaro el
ý»âbbo. ezspté là oùi des listes spécla.

g edeprix plu élevée sont su vigueur.
*issont sujes à varinr Saus avis.

L*vain en Tablettes
"Royal."1

Boites 36 paquets &
6c . . . la boite $1.15
Lessive on Poudre de

ailIett

L.a cet
III.LET 4 do. à la caisse $3.50

3 caisses . . . . 3.40

6 caisses ou plue 3.35
Poudre à Pite "Maglc"

INe contient pas d'alun.

La doz.
6 doz. de 6c. . $ 0.50
4 doz. de 4 oz.. 0.75
4 doz. de 6 oz.. 1.00
4 doz. de 8 oz.. 1.30
4 do:. de 12 oz. .80

i2 do:. de 12 oz.. 1.85
4 doz. de 16 oz.. 2.25
2 doz. de 16 o. 2.30
1doz. de 2j lb.. 5.00
j doz. de 6 lbs. .- 9.60
2 doz' dO 6 oz:. à
1 doz. de 12 oz. lacs
1 doz. de 16 oz. 16.0f

Vendue en canistres seulement
Remise spéciale de 5% accordée aur loi

eommandes de 6 caisses et plu de Io
POUL-re à Pite "Xlo"e

FOUR ÎO~UMI

Notre système fait
disparaître tous les
inconvénients : la
mauvaise odeur, la
malpropreté pour
les mains et les ha-
bits.

Adoptez sans tar-
Auir.f.bder le

SYSTEME BOWSER
Pour Mesurer l'Huile.

Réservoir à l'épreu- A Présent avec le système Dw.

ve du feu. Mesure
n'importe quelle
quantité, condi- -

tions faciles, paie-
ment à tant par '

mois, grandeurs as-
sorties, prix variés.
Demandez no tr e
catalogue No. 8 F.
Ecrivez en français.

S. F. Dowser & Cie.,
lac.

66-68 Ave. Fraser
Toronto, Ont.

PROFIT DE 1000%
Mais pour peu de temps seulement, car notre approvisionne
ment diminue rapidement, à cause de la forte demande. Ne
tardez pas, mais soyez au nombre des centaines de Marchands
qui vont faire de bons profits pendant la Saison des Mouches

70o pa boite

d50pièces.

Quel ues faits à

Fermeture her -
métique.

Pas de coulage .

Grande lon-

Les mouches ne Lct osrcion.
peuvent Pas JCegqui plait à la me-
s'échapper. nag re.:

Une propreté parfaite.

HODOSONs SUMNER & CO., LIMI rED
3416-351 rue SI-Paul, Montréal.

agents exclusifs pour les provinces de Québîec. Ontario. Nicuv.eau
Brunswick. Nouvelle-13eosse et lie du Prince-ldouard

0 00 2.75

vw1_ý
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La grande combinaison
pour gagner de l'argent

Que vous soyez à la tête d'un magasin généra1-d'une épiceric-
ou d'une graineterie-le gros de vos affaires est avec le. gens de la
campagne-les agriculteurs, les laitiers, les éleveurs de bétail.

Ces trois classes emploient beaucoup de

INTERNATIONR STOCK FOOD
et de Spécialités Internationales.

Inventeurs et fabri.
cants de la nourriture
internationale pour le
bétail, de la nourriture
pour la volaille, cure
pour les coliques, cure
pour la maladie des
jeunes animaux.

Poudres vermifuges,
cure pour la fièvre bi-
lieuse, nourriture pour
les veaux, absorbant
composé, solution an-
tiseptique pour bai.
gner les moutons et
le gros bétail, liniment

IDan Patch, huile cura-
tive de pin argenté,
Onguent pour sabot,
Destructeur de poux.

ILS EN SAVENT LA VALEUR
Emmagasinez toutes ces spé-

cialités-mettez-les à vos vitrines-
servez-vous des crochets, des cartes
de magasin et autres accessoires de
publicité que nous vous enverrons,
et vous verrez quelle ligne supplé-
mentaire à gros profits constituent
ces fameux remèdes. Ecuivez pour
connaître nos prix.

Nous vous fournirons des livres
de So pages sur le bétail. un abrégé
de l'art Vétérinaire, des circulaires
explicatives, des enseignes en fer-
blanc, etc., le tout rédigé en fran-
çais, ainsi qu'une grande photo-
graphie de Dan Patch, Minor Heir
et autres chevaux appartenant à la
Compagnie.

INTERNATIONAL STOCK FOOD CO., Limited, TORONTO.

QUI VEUT ETRE UN C HAEAU?
C'est un truisme bien connu que le chameau

peut se passer de boisson pendant huit jours.
La nature ne permet pas aux êtres humains

Comme de rester aussi longtemps sans boire. Boire
fourni à Sa souvent c'est un besoin naturel - et quelle
Majesté le boisson est plus délicieuse et rafraîchissante

Roi que le jus de citron de Stower - la boisson
qui maintient le sang et les organes digestifs
en excellent état.

STOWR'S
LIME JUICE CORDIAL

est préparé au moyen du jus fraîchement
oun ela extrait du citron, jus dont on a éliminé, avec

Chambre soin toutes les impuretés. Il ne fermente-
Anglaise des ra pas et Il est adouci avec le meilleur

Communes sucre raffiné.
L'Epicier est l'homme qui supplée à la

demande des personnes qui veulent étran-
cher leur soif, surtout pendant la période
très-chaude de l'été. Stower's Lime Juice
Cordial devrait être le principal article tenu
par tout épicier qui veut faire le plus grand
nombre d'affaires possible.

ARTHUR P. TIPPET & COMPANY,
MONTREAL Agents TORONTO

Dites cela avec conviction
"Madame, voici le meilleur sel de table que nous vendons

-Il est toujours propre, sec et fin-il ne se pétrifie pas.
Il glisse facilement de la salière et don ne aux aliments la saveur
exacte qu'ils doivent avoir.

Sel de Table
WINDSOR

est le seul qui se puisse employer pour la cuisine ou la
patisserie -La pâte devient croustillante et floconneuse
sans laisser aucune "trace d'arrière-goût amer".

Son emploi vous démontrera que c'est le meilleur sel.

THE CANADIAN SALT COMPANY LIMITED
WINDSOR ONTARIO

SSa in d o u x C o m p o sé

Reconnu comme le meilleur
sur le marché.

Il n'en existe pas qui ait un
goût plus fin.

Son Prix est raisonnable.

MATTlIEWSLAIN LIMITED
Rue Mill, - MONTREAL.

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ "LE PRIX CÔURANT"
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I LES POUDRES NERVINES DE MATHIEU
sont un remède simple mais effectif contre tous les maux de tète-uu remède que chaque mari hand peut recommander commeI

sivous ne connatçatz pas les piudres Nervines de Mitbieu, et si vous étes sujet aux maux de téle, essayez-les vous-mémesAno fri u moyen du coupon ci-joint,
Comme remède contre les rhumes et les

troubles bronchiques le sirop de Goudron et
d'Huile de Foie oe Morue de Mathieu est
rendu fameux et cette préparation soeur
des Poudres Nervints-marcho- à grands pas
dans la mè-e vole.

LA CIE J. L IATIIEU,
Sherbrooke, * P..

MM. L Chaput. Fils & Cie., Limuitée.
Dépositaires en Groç Montréal, P.Q.

Veuillez m'envoyer une bote rlir
de Pendres Nviaeed@Mathieu à l'adresse
suivantes

Nom ... ..............................

De...............
(Nmde la maison de commerce>.

Rue .................................

Ville on village........................

Province..............................

- Il
Nous ne pouvons guère

ajouter à ce qui a été dit

-. au sujet de la pureté et de
la supériorité absolues du

SODA A PATE
"00W" BRAND

Quand. les consomma-
teurs expriment en si grand
nombre leur confiance dans
son emploi, il n'y a pas
besoin d'argumenter long-
temps pour vous faire com-
prendre l'avantage que vous
avez à en emmagasiner.

C'est le MEILLEUR
et comme tel on devrait
toujours le trouver sur vos
rayons.

CIIURCII & DWIGIIT, Liinited.
Manufacturiers ::MONTREAL.

*i ILWA QUATRE TRAINS
IEXPRESS
PAR JOUR

Montréal et Toronto.
9.00 a.m., 9.40 a.m., 7.30 p.m., 10.30 p.m.

Wagons Buffets, Salons et de Lecture sur trains
de jour, et Dortoirs Pullman éclairés à l'électricité
sur trains de nuit.

LA SEULE ROUTE A DOUBLE VOIR

L'Int.rnational Limited"

LE MEILLEUR CONVOI DU CANADA.
Quitte Montréal pour Toronto et Chicago à 9.00 a.1u.,

toua les jours.

QD[P83&NT DE PRUMLIR CLASSE

Montréal et 'Ottawa.
Quitte Mon créal à 8.16 a.m-, et à 9.30 a.m.
Arrive à Ottawa à Il1.30 a.m., et à 12. 15 p.n.
Quitte Montréal à 3 55 p.m., et à 8.oo p.m.
Arrive à Ottawa à 7. 10 p. m., et à ii. 15 p. m.

Trains à 9.30 a.m., et à 3.5 p.m., tous les jours diman-
che excepté ; à 8. 16 a.m., et 8 oo p.m., tous les jours.

Wagons Salons et Buffets sur tous les convois;. Wagon
Salon-Buffet-Observatoire Pullnman sur les convois de 3.55
p.m., et de 8.oo p.m.

BURE&UX DES BILLETS EN VILLE:
122 rue St-Jacques. Tél. Main 6905, ou gare Bonaventure

LETALON DE QUALITE DU CANADA
Etiquette Rouge Etiquette Bleue Etiquette Verte

Vol. XLVI- NO 24.
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s«A oIU@le" a ose

ô oasms... . . . . 3.76
N4o. 2 caisse 120 pqts de lb 2.86

5 caisses.......74
No 3 caims
30 --pqu. dol1 lb.' 2.8b
et 60 pqts. de à lb.* )

......e. .. ... 2.76
~ No. 6 caisse

eu e 100 pqtg de 10 oz. 2.90
5 caisses.....2.86
Crème de Tartre de

La dos

1l.pqts. (4 doz. dans
lacaisse) . . . .811.00

~ * lb. pqts. (4 dos. dans
ta caisse) .... 2.00

La cas
1 dos. pqtu., Ilb..... assor-8.0
8 dos. pqts., jlb......ts )
j lb. canîstres rondes, avec couver- doz

clos fermant à vis (4 doz. dans la
caisse). ........ ...

t Ilb. canistres rondes, avec couver-
clos fermant à via (3 doz. dans la
teste) .. ........ 41

La IL
% [b. canistres carrées< doZ. dane

la caIsie)...........0.31
10 lb. bottes on bols .. .. ... 0.301
S& b. seaux en bois . . . .* 0.301

*1l0 lb.barils. .. . . . . . .. 0-28à

N. K. FAIRBANK COMPANY

LIMITED

PiduSaindoux

Cop osé, Marque

BOAR'S HEAD. F.
0. B. Montréal.
Tieces 6ol.o.iol
Tietes 6ol.1.0o

Seaux en bois, 20 lbs. 0.1o1
Chaudières, 2o lb.s 0.10i
Caisses. 3 lbs.. 20 à la caisse 0.1i
Chaudières, 5 lbs., 12 à la caisse o.îîl
Caisses, 10 lbs., 6 à la caisse 0.11

PRIX COURANT, Vendredi, 13 juin 1913.

GUNN, LANGLOIS & CIE, Limitée,

Prix du Saindoux

Composé, Marque

EASIFIRST

Tierce& o.091

Tinettes 6o lb. 0.10o
Seaux en bois, 2o lbs. 2.10
Chaudières. 20 lbs. 2.00
Caisses, 3 lbs. lb. o.îî
Caisses, 5 lbs. lb. 0.ii
Caisses, îo lbs. lb. 0.11
Pains moulés d'une livre 0.1i

IMPERIAL TOBACCO CO. 0F CA.
NADA, LIMITED.

Cigarettes Le
Athlete
Bouquet boite 350, par boite
Calabash
Columbia (tout tabac)
Coronet
Dardanelles (Turques) bouts unis
Dardanelles (Turques) bout liège

ou argent
Derby, boite de 6oo, la boite
Empire Navy Cut
Fatima
Guinea Gold
Gloria
Gold Creat
Hassan (Turques)
Imperial A. A.
Imperial A. A. 1
Mecca (Egyptiennes)
Mogul (Egyptiennes) bouts unis
Mogul (Egyptiennes) bouts en

liège
Murad (Turques) bouts unis
New Light (tout tabac)
Niobe (Turques)
Old Chum
Old Gold
Old Judge
Paîl Mail <format ordinaire)
Paîl Mail (format royal)
Players' Navy Cut
Richmond Straight Cut
Sweet Caporal
Sweet Sixteen
Sub-Rosa (tout tabac)

Cigarettes importées. Le
Capstan (douces et medium)
Capstan, boîtes de io avec porte-

cigarettes
Soussa (importées du Caire, Egyp-

te), extra fine No 25

1,000

8.50
1.95

11.00
11.00
18.So
12.25

12.50

10.00
8.00
5.75

8. so
27.00
35.00
8.50

12.00

12.00
12.00
8.5o
8.00
8.oo
6.30
8.50

18. So
2j.00

11.00
8.50
5.75
8. se
1,000
12.00

12. 50

20.00

Extra fine No 30 23.00
Khedivial 30.00
Three Casties, boites de ferblanc,

50 à. et boites de carton 10 9. 15.00
Three Casties. boites de fantaigie,

Tabac à Cigarettes. La lb.
B. C. No 1, 1/12 S. 1.02
Athiete, 1/12 s. 1.07
Sweet Caporal, 1/13 sl. 1.15

Tabacs coupés. La lb.
Old Chum. i0 s. o.82
Lord Stanley, Tins JI L 1.11
Mcerschaum, io s. 0.81
Athlete Mixture, Tins i et i lb. 1.37
OId Gold, 12 S. 0.97
Seal of North Carolina, 12 s. 0.97
Duke's Mixture (Cut Plug) 0.84
Old Virginia, pqts i et i lb. o.8o 0.82
Duke's Mixture <Granulé),

i/io s. Bags 5 lbs. carton 0.87
Bull Durham,

i/jo bags, 5 lbs. carton 1.25
1/16 bgs, 5 lbs. carton 1.25

Oid Virginia pqts 1/16 lb. 0.74
Snap, pqts. 1/12 et 1/6 lb. 0.50
Calabash Mixture, tins i et i IL I.15
Calabash Mixture, tins i lb. 1.20
Calakash Mixture, tins à lb. 1 .35
Capstan Navy Cut (importé) tins

i lb. Medium et Fort î5
C.apstan Mixture (importé) tins

i lb. Medium .
Pride of Virginia (importé) tins

î/io lb. 1.3j
Old Englisb Curve Cut (importé)

tins i/io lb. 13
Tuxedo (importé) tins i/io lb. 1.37
Lucky Strike (importé) tins i/io 1.35
Rose Leaf (importé, à chiquer),

pqts 1 oz. 1.24
Tabacs à chiquer (importés) La lb.

Piper I-iedsieck 1.22
Tabacs en poudre. La lb.

Copenhagen en boites 1/12 lb. o.9o
Horseshoe 0.90
Rose No i de Landry 0.32
Rose No i de Houde 0.34

(Empire Branch)
Tabacs à chiquer.

Club barres, s à la barre, 6 more.
à la IL, boites 5 lbs.

Moose i î S.
Snow Shoe barres, 61 morc. à la lb.
Stag 5 113 morc. à la lb., J butts

12 lbs., boites 6 lbs.
Black Watcb 6 s.
Bobs 6 s. et 12 9.
Currency 12 s.
Pa Roi, 71 s.
Empire Navy Chewing barres 14

oz., boites 7 ibm.

La lb.

0.42
0.40
0.45

0-3Y
0.45
0.46
0.46
0. $9

0.53

!Ct; ECRWANT AUX ANNONCEURS. CITEZ ULE PRIX COURANT»

Il
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Tabacs à fumer en palettes
Pedro barres, 16 oz., 5 more. à la

lb., boites 6 lbs.
Empire 6 s. et 12 s.
Rosebud 6 s.
Ivy 7 s.
Shamrock 6 s.

Tabacs hachés.
Great West (Sac) 8 s.
Regal, cube cut en boites 9 s.
Taxi, Crimp cut, boites o s.

HENRI JONAS & CIE,
Montréal.

Extraits Culinaires.
i oz. Plates. Triple concentré
2 OZ. Plates. Triple concentré
2 OZ. Carrées. Triple concentré
4 Oz. Carrées. Triple concentré
8 oz. Carrées. Triple concentré

16 oz. Carrées. Triple concentré.
2 oz. Rondes. Quintessences

2J o-. Rondes. Quintessences
5 oz. Rondes. Quintessences
8 oz. Rondes. Quintessences
4 Oz. Carrées. Quintessences. Bou

chons émeri
8 oz. Carrées. Quintessences. Bou

chons émeri
2 oz. Anchor.
4 oz. Anchor.
8 oz. Anchor.

16 oz. Anchor.
2 oz. Golden Star "Double Force
4 oz. Golden Star "Double Force
8 oz. Golden Star "Double Force

16 oz. Golden Star "Double Force
2 oZ. Plates. Soluble.
4 oz. Plates. Soluble.
8 oz. Plates. Soluble.

16 oz. Plates. Soluble.

La lb. i oz. London.
2 oz. London.

o.58 Extraits à la livre de
.44 Extraits au gallon de

0.45 Mêmes prix pour extraits

L

0.50
0.75

$1.oo à 3.00
$6.oo à 24.00
de tous fruits.

0.50 Moutarde Française.. La grosse
"~5 Pony Mustard, 2 doz. à la ce 8.40

a lb. Small Mustard, 2 doz. à la cse 7.80
o.59 Medium Mustard, 2 doz. à la e 10.80
0.70 Large Mustard, 2 doz. à la cse 12.00
0.78 Tumblers Mustard, 2 doz. à la cse io.8o

Muggs Mustard, 2 doz. à la cse 13.20
Nugget Tumblers, 2 doz. à la cs 13.20
Athenian Tumblers, 2 doz. à la cse 13.20
Gold Band Tumblers, 2 d. à la cse 13.80

do.No 67 jars Mustard, 2 doz. à la ce 13.20
0.84 No 64 jars Mustard, i doz. à la cse i8.oo
1.57 No 65 jars Mustard, i doz. à la cse 21.00
1.88 No 66 jars Mustard. i doz. à la cse 24.00
3.34 No 68 jars Mustard, i doz. à la cse î5.oo
6.25 No 69 jars Mustard, i doz. à la ese 24.00

[2.00 Molasses Jugs Must., i d. à la cse 21.00
1.96 jarres i gaI. Mustard, d. à la cse 36.0
2.19 jarres i gal. Mustard, d. à la cse 54.00
3.75 Vernis à chaussures. La do .
6.67

3.75

7.50
1.00

1.75
3.00
6.oo

" .75
1.25
2.25

4.25
0.75
1.25
2.25

4.25

i doz. à la caisse.
Marques Froment. 0.75
Marque Jonas. 0.75
Vernis Militaire à l'épreuve de l'eau. 2.00
LABRECQUE & PELLERIN, MANU-

FACTURIERS. MONTREAL.
La doz.

Catsup King. $, .oo
Catsup King, bdl. 9 douz. 0.95
Confiture King, 2 lbs. cse 3 doz. 1.50
Confiture, ese 2 doz., 12 onces. I.00
Confiture, pinte. 2.50
Caustique, ioo lbs. chaque. 2.75
Caustique, So lbs. chaque. i.50
Lessive, cse 4 douz., douz. 4oc,

caisse. 1.40

Confiture, chaudière No 7 ch. o.42J
Confiture, seau No 7 chaque. 0.45
Confiture, chaudière No 5, ch. 0.30
Confiture "King" chaudière No 7,

chaque. o.45
MATTHEWS-LAING, LIMITED.

Montréal, Canada.

Lard en Baril Marque "Anchor"
Lard pesant, Canada Short Cut,

Mess brl. 35/45 28.50
Lard pesant, Canada Short Cut,

Mess Y2 brl. 14.50
Lard pesant, Canada Short Cut,

brl 45/55 29.00
Lard pesant, Canada Short Cut,

V bri 14.75
lard pesant, Brown Brand, désos-

se, tout gras, brl. 20/35 2à.00
Lard clair, pesant, brl. 20/35.
Pickled Rolls, brl. 27.50
Lard à fèves, (petits morceaux,

mais gras), brl. 22.00
Heavy, clear fat backs 40/50 28.50
Heavy, clear fat backs 60/70 27.00

Saindoux Composé Raffiné, choix.
Marque "Anchor".

Tierces, 375 lbs. lb. o.ogi
Boites 5o lbs. net (doublure par-

chemin) 0.10
Tinettes, 50 lbs. net (Tinette imi-

tée) o.loi
Seaux de bois, 20 lbs., net $2.io o.roi

SAVEZ-VOUS OU ACHETER CE DONT VOUS AVEZ BESOIN?
Il ne se passe guère de semaine sans que plusieurs abonnés ne nous demandent où ils peuvent se

procurer quelque article dont ils ont besoin et qu'ils ne savent où acheter.
%.omme nous l'avons maintes fois répété, Le Prix Courant '' est entièrement à la disposition

de ses abonnés pour tous les services qu'il peut leur rendre.
Rien ne nous est plus agréable que de leur faciliter les affaires, aussi nous empressons-nous de ré-

pondre gratuite ' ent à toute demande de ce genre.
Nos abonnés qui auraient besoin d'un renseignement à ce sujet n'ont qu'à Détacher le Cou.

pon ci-dessous, le remplir et nous l'envoyer.

LE PRIX COURANT, 80, Rue St-Denis
MONTREAL

LB PRIX COURANT
80, RUE ST-DBNIS,

MONTREAL

Service des Abonnés

DATE
VEUILLEZ ME DIRE OU JE PUIS ACHETER

ADSSE~NnM

1913

MD
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QUAND UN ARTICLE PORTE
CETTE MARQUE,

TRADS MARK

vous pouvez avoir
Confiance en sa Qualité

United Shoe Machinery Company of Canada
Montréal, Qué.

- - - - - - - - - - - - - - -
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Sources Saint =Louis

Marque "TREFLE ROUCE"

Eau Minérale Effervescente NaturelleE Embouteillée à St-Yorre (près Vichy) France.

Cette eau est autorisée par
gouvernement français

Hautement recommandée par la Faculté
de Médecine de Paris

dans les affections d'estomac,
gravelle, diabète, etc.

1 oalsse, ý50 bouteilles qrts.)
5 " . . . .

CONDITIONS: Net 30 jours. Fret 1

goutte,

$8.00 cs.
7.75 os.

ayé partout.

CHONS DE LIEGE.

- Prix Spécial pour les commandes d'Importation.

Echantillons gratis sur demande,

APUT, FILS & CIE, L
NECOCIANTS ENUVINS.

Conoessionnaires exolusifs pour [le Canada.

MONTREAL

imitéeL. CH

K9ilellWiiÞJWi!#ÞJEM:lEitla4im *51sG@mitM mtiG2%
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Seaux de fer-blanc, 20 lbs. $i.9o
Caisses 1o lbs. tins, 6o lbs. en cais-

ses, bleu
Caisses 5 lbs. tins, 60 lbs. en cais-

ses, bleu
Caisses 3 lbs. tins, 60 lbs., en cais-

ses
Briques de saindoux, 60 lbs, en

caisse

o.ogi

o. loi

o. lot

o.jol

0.11i
Saindoux Marque "Anchor" (garanti

pur).
Tierces, 75 lbs. 0.141
Boites, 50 lbs., net (doublure par-

chemin) 0.141
Tinettes, So Ibs., net (tinette imi-

tée) 0.141
Seaux de bois, 2o Ibs., net (dou-

blure parchemin) $3.1o 0.141
Seaux en fer-blanc, 20 Ibs.

brut $3.00 0.141
Caisses, ro Ibs., tins, 60 Ibs., en

caisses rouges o.15
Caisses, 5 lbs., tins, 60 lbs., en

caisses rouges . 0.151
Caisses, 3 lbs.. tins, 60 lbs., en

caisse o.îs
Saindoux en carré d'une livre, 60

lbs., en caisse 0.151
Viandes fumées.

Jambons: Première qualité.
Extra gros, 28 à 40 lbs. o.r6
Gros, 20 à 28 lbs. 0.171
Moyens, i5 à 19 lbs. 0.1g9
Petits, 1o à 13 lbs. 0.20

Jambons désossés,-roulés, gros
16 à 25 ibs. 0.19

Jambons désossés, roulés, petits
9 à 12 lbs. 0.21

Bacon, Spécial Rose Brand 0.23
Bacon Anchor Brand, à déjeuner,

sans os, choisi 0.20
Bacon Brown Brand, à déjeuner,

marque anglaise, sans os, choisi o. 19

Bacon Windsor, dos pelé 0.23Bacon Windsor, sans os 0.25
Jambons de Laing, choisis, Pique-

que-Nique", 1o à 14 lbs. 0.15
Petit bacon roulé, épicé, désossé,

sé, 8 à 12 lbs. o.16
Bacon choisi, Wiltshire, coté, 5o

lbs. o.18
Cottage Rolls o.oo

Saucisses fumées.
Bologna (Bondon de Boeuf) 0.08
Bologna (Enveloppe cirée) 0.071
Brunswick (Beef Middles) 0.08
Frankfurts 0.10
Polish 0.09
Garlic 0.09
Empress (Poulet, jambon et lan-

gue) doz. i. 10
Saucisses fraîches.

Saucisses de porc (tripes de porc) o. 10
Saucisses de porc (tripes de mou-

ton) o.loi
Petites saucisses de porc (pur

porc) o.î6
Saucisses Cambridge (paquets de

i lb. 0.11
Saucisses de fermier 0.10
Chair à saucisses (seaux de 20

lbs.) o.08
Boudin blanc 0.07
Boudin noir o 08

AGENCES
LAPORTE, MARTIN & CIE, LTEE,

Montréal.
Légumes.

Petits Pois Importés "Soleil"
Extra fins, iooi boites
Très fin. oo boites
Fins. 1oo boites
Mi-fins, rooi botes
Moyens. No i, iooi boites
Moyens, No 2, ioo1 boites

16.00
13.50
12.50
11.50
1o.5o
10.00

Moyens, No 3, Iool boites 9.oo
Petits Pois "Fr, Petit & Cie."

Fins, iooi boites 1o.oo
Moyens, iooi boites 7.50
Verts, extra fins, tool boites 14.0o
Verts, extra fins, 40 flacons .50
Verts, moyens, iool boites 8.25
Verts, coupés, looi boites 8.0o
Coupés, oo boites 8.00
Macédoines, No r extra, rool btes 12.o
Macédoines, No i extra, 4o flacons 9.oo
Côtes de Céleri, rooi boites 8.00
Côtes de Céleri. so boites 7.50
Soupes (Pois, Oseilles et Cerfeuil, etc.)
Oseilles, zooi boites 9.50
Purée de tom. concentrées, îool b. 9.00
Purée de tomates, 5o boites 9.00
Julienne, oo boites 8.50
Cerfeuil. oo boites 9.5C

Asperges. C/S
Pointes têtes seulement, rooi btes 30.00
Branches géantes, iool boites 28.00
Branches géantes, 50 boites 26.50
Branches grosses, ioo/ boites 26.00
Branches grosses, 5o boites 22.00
Branches Extra, 50 boites 24.00
Branches Fines, rool boites 23.50
Branches Fines, 50 boites 22.50

Flageolets.
Moyens, iool boîtes 11.00

Sardines. C/S
Petit Caporal Club 1 12.00
White Bear I s. 16.oo
White Bear i s. 9.50
Le Pilote i 4.50
Victoria i s. .oo

Savons de Castille. Lb.
Le Soleil 72% d'huile d'Olive.

morc. de 10 oz., 200 à la caisse 12.00
morc. de 10 oz., roo à la caisse 6.50
morc. de 7 oz., 200 à la caisse 7.50
morc. de i lb.. 50 à la caisse 4.50

LES PLANCHES
A LAVER DE CANE

Amènent les affaires.
Elles donnent toujours entière
satisfaction à l'acheteur parce
qu'elles sont bien faites avec les
matériaux les plus durables.

Nous fabi iquons ces plan-
ches à laver en 13 divera
modèles et qualités pour
répondre à toutes les deman-
des. Chaque genre est le meil-
leur qu'on-p.isse se procurer
pour le prix.

Ecrivez-nous pour avoir
notre catalogue en français
des articles en bois de'Cane'
pour je jour du lavage.

THE WM. CANE & SONS CO., LIMIJED.
NEWMARKET, ONT.

PORT VENDEUR
BON BENEFICE

Une haute qualité aboutissant à un
p)ri assez bas. On fait de bonnes
affaires avec le Swi ft's Jewel Compound
dans toutes les localités où on l'a fait
connaître parce qu'il diminue le coût
de l'existence.

Avez-vous votre part de ce com-
merce profitable ?

38W1 FT'

Compound
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LES

BISCUITS
Qui Edifient un Commerce.

Tout épicier actif et intelligent de.
vrait maintenant faire un effort

spécial pour pousser la ven-

te des biscuits

Soda à la
Crème Perfection

de Mooney
Il a une occasion de le faire en cette
grande saison des réceptions et
des "Thés". Il n'y a rien de plus
agréable au goût, de plus crougtil-
lant et de plus délectable en fait de
biscuits Tous les gourmets le savent

The Mooney Biscuit
ÂNE CANDY GO., LIIITED

Manulsotures à

Montréal, Stratford, Winnipeg,
Vancouver.

Succursalep à Hamilton, Ottawa, Syd-
ney, C. B., Halifax, N. E., Fort WNil-
i ar, Calgary, Vancouver, C. B., St-
jean, T. N.

Etabli en 1892 R6uldanc.;g
Tel. Main 2441 084 rue Ada Maise
Tel Marcha. 83 Te.Llfe98

ELIE CHARBONNEAU
MARCHAND DE FRUITS

SpeolalIté s Patates de Choix.
70-7i Marché l3onsecourit.

MONTREAL

La Farine Préparée de Brodie
Vous Conserve Vos Clients.

Toujours digne do confiance, elle est pr6férée à
toutes les autres farines

UN BON VENDEUR.
Voyez la coupon des épiciers dans chaque

paquet.

Brodie & flarvie, Limited.
14 et 16 Rue Bleury,

Tél. Main 436 MOIREAL.

morc. de i lb., 50 à la caisse 3.75
marc. de 3 lbs., 12 à la caisse 0.og
barres de ii lb., 25 à la caisse 0.08

La Lune 65% d'huile d'Olive Lb.
marc. de t lb.. 50 à la caisse 3.35
Huile d'Olive "Minerva" C/S

12 bouteilles, i litre 8.0o
12 bouteilles, qts. 6.oo
24 bouteilles, pts. 6.5o
24 bouteilles, i pts. à
c/s 2 estagnons, 5 gaîl. 2.00
c/s 6 estagnona, 2 gaîl. 2.05
c/s i0 estagnons, i gaîl. 2.10
c/s 2o estagnons, i gaîl. 2.25
c/s 48 estagnons, i Il 2.6o

-Petts-Pit-àsaes;.-C/S
Questel sur extra fins, S0 btes 12.00
Cie Cons. Ali., extra fins, îooi btes 12.50
Memina, très fins, zOoi btes 11.00
LAIT CONDENSE ET EVAPORE.

Borden Milk Co., Ltd.. à l'Est de Fort
Williamt, Ont

Conserve: - Caisse
Eagle Brand, 4 doz. $6.oo
Reindeer Brand, 4 doz. 6.00
Silver Cow Brand, 4 doz. 5.40
Gold Seal Brand, 4 doz. 5.25
Mayflower Brand, 4 doz. 5.25
Purity Brand, 4 doz. 5.25
Challenge Brand, 4 doz. 4.75
Clover Brand, 4 doz. 4.Y5

Evaporé (non sucré):
St.* Charles Brand, 4j doz. 2.00
Peerless Brand, petit, 4 doz. 2.00
St. Charles Brand, famille, 4 doz. 3.90
Peerlesa Brand, famille, 4 doz. 3.90
jersey Brand *famille, 4 doz. 3.90
St. Charles Blrand, haute, 4 doz. 4.50
Peerless Brand, haute, 4 doz. 4.50
jersey Brand, haute, 4 doz. 4.50
St. Charles Brand, hôtel, 2 doz. 4.25
Peerless Brand, hôtel, 2 doz. 4.25
Jersey Brand, hôtel, 2 doz. 4 .25
St. Charles Brand, gallons, i doz. 4.75
"Reindeer" café et lait, 2 doz. 5.00
"Regal" café et lait, 2 dos. 4.50
"Reindeer" cacao et lait. 2 doz. 4.80

JOHN P. MOTT & Co.
Elite, per doz. 0.00

La lb.
741IiIIIIIFFPrepared Cocoa 8.28

Breakfast Cocoa 0.36
No i Chocolate 0.30

Diamiond Chocolate 0.24
Navy Chocolate 0.29
Cocoa Nibbs 0.33
Cocoa SheIll o.os
Confectionery Chocolate o.1î8 à 0.30
Plain Chocolate Liquors 0.1î8 à 0.35
Vanilla Stick la gr. i.oo

SALADA TEA CO.

»-THES DE CEYLAN

"«SALADA"

CoÙt Vend.
Etiquette Brune, ls et la. $0.25 $0.30
Etiquette Verte, ils et ls. 0.27 0.35
Etiquette Bleue, i's, ls, ils et

i'S. 0.30 0.40
Etiquette Rouge, ils et la. 0.36 0.50
Etiquette Or, au détail 0 .44 0.60

Noir, mêlé ou vert de toutes qualités.
SAVON.

The GENUINE, empaqueté 100* mor-
ceaux par caisse.

IMPORTANT
les Epiciers détaints

qui désirent plaire à 1 e u r s
clients devraient être certains
de pouvoir leur fournir les véri-
table

Baker' s

C0co0a
and

Chocolate
Eltered' avclmaqed o

]ILmerce sur les paquets.
Ce sont des marchandises

de premier ordre, les meilleures
du monde au point de vue de la
pureté et du go&t.

Manufacturées uniquement par

WALTER BAKER & CO.,
Li ait. d.

Montréal, Can. Dorchester, Masoa
ErASUIE EN 1780.

MAAILLE, OENDREAU & CIE
Soeceaseura de 03S. LACA rtJ.B & CIS.

OPICIERS EN GROS
Importateurs de Mélasses, Si-

rocs, Fruits Secs, Thé, Vins,
cents, Sncre@, ]etc., utc.

Spécialité de Vine de Messe de Sicile
et de Tarragone.

329 Rue St,-Paul et 14 Rue fit-fli
MONTIRBAL

CONFITURES PURES DE' UMON

IGlIe 19IMOI.0

1111111181 PEETUS

Absolument pures
et de saveur diii-
cleurn conservées
lan -ee seaux de
5 Ibo. et des jarres
en verre de r6 oz.,
doublée or, scellée
hermétiquement.

lm 11211ELIM

U PTON
Bien et favorablement connue de
l'épicier et de au clients dans tout le
Canada, OÙ eue et faite et vendue
depuis plus de quinge une.
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c'est ce que
nous réclamons

pour

Les Fèves au Lard
de Clark.

UNE REPUTATION qui a été
établie grâce à de longues années
d'expériencedans l'emploi des seules
denrées de la plus haute qualité,
combiné avec le plus moderne et le
plus parfait système de cuisson, vcilà
ce qui crée la demande pour la
marque Clark.

Une campagne de publicité très
étendue et dirigée avec soin aide à
MAINTENIR et à AUGMENTER
encore la demande.

Si vous voulez avoir la plus
nom;breuse et la meilleure clien-
tèle, emmagasinez des Fèves au
Lard de Clark.

Wm. Clark, Montréal.

Le 'P''rêt Imm1obilier, Limitée
244 Rue Ste-Catherine Est,

Phn Montréal.
]PoeBell Est 5779

BUREAU DE DIRECTIONi
Président M. J.A-.Gauvin, pharmacien

ancien échevin; Vice'prèsdenî,8 M. 1, -A. La
vallée, maire de Montréal ;S.oeére.Trés.
rier s M. Arthnr Gagné, avocat; Direteurs s M
1,. 8. Geoffrion, ancien président de la Chambre
de Commerce du District de Montréal. membre
de la Commission du lièvre de Montréal; M. le
Dr J.-O. Goyette, ancien maire de Magog; M. le
Dr P' -P. Renaud. ceapise; M. F.-E. Fontaine,
directeur-gérant de eTThe Canadien Adver taing
lmite " Gérant s M. L.-W. Gauvin. ex-Inspec-

teur et surintendant de la Metropolitan 1.11e
Ins. Co.

31 VOUS AVEZ BESOIN DE CAPITAL
pour acheter une propriété ou pour vous bâtir
necrivez-vous au "Prit Immobilier, Limitée.'
qui vous prêtera ce capital sans intérêt, avec
grandes facilités de remboursement.

Les facilitésde remloursement des prêts faits
à ses membres par le "«Pr4t Immobilier. Limitée"
sont telles qu'elles, represeatent à peu prés
l'intérêt que l'o n aurait à payer surun emprunt
ordinaire.

REPRESENTANTS DEMANDES-Le "Prit
Luo iir mitée" n'a pas encore d'agence

da àtu e Distric ta et est disposé à entrer en
pourparlers avec des représentants bien quali.

Ecrivez ou téléphonez pour avoir la
brochurette explicative. gratuite.

L'art de vendre etp visiblement en re-

tard sur l'art de fabriquer; il est donc né-

Çtessaire de le perfectionner.

Prix pour Ontariî
Moins de 5 caisses
Cinq caisses ou plu

No J

0 et Québec:
5.00

s 4.95
SNAP CO., LTD.,

Montréal.

Snap Hand
Cleaner.

,se de 3 doz. 3.60
Cse de 6 doz. 7.20

3o jours.

SOCIETE DES EAUX PURGATIVES

RIGA.

Montréal - TéL Main 6473.

i doz., (en boite de carton) $2.00
25 bouteilles, di . 4.'00
i caisse, (5o bouteilles) 7.50
2 caisses, (8 bouteilles gratis) 15.00
5 caisses, (3o bouteilles gratis) 37.50
ici caisses, (72 bouteilles gratis) 75.00
25 caisses, (200 bouteilles gratis) 187.50

Par lot de i doz. OU 25 bouteilles:
C.0. D.

Par lot de i caisse ou plus: î%o io
jours, net 30 jours, F. 0. B ., Montréal.

Les conditions ci-haut seront stricte-
ment suivies.

ARTHUR P. TIPPET & CO., Montréal-

Lime Juice "Stowers"

Lime juice Cordial, 2 doz.
Lime Juice Cordial, I doz.
Double Refi, lime juice
Lemon syrup

La cse

pts. 4.00
pts. 3.50

3.50
4.00

WHITE SWAN SPICES &

CEREALS, Limited.

Pains de Levure "White Swan",
caisse de 3 doz., Sc le paquet.

WILSON'S FLY PADS.

La boite
Par trois boites

$3.00
2.85

Négociants rigoureusement honnêtes,
fabricants consciencieux, vous vendez à
une clientèle des marchandises d'une qua-
lité exceptionnelle, pendant que des mil-
liers d'acheteurs se plaignent de ne sa-
voir où trouver précisément les produits
de choix que vons vendez. Faites-vous
donc connaître,

CHOCOLAT ~EIE
Mon Suoré 6IEITIIL

D]38 EPICIBUS
l'eur tous le@

Besoins de la Cuisine
Tablettes de X lb.

Fabriqué par

JOHN P. M0TT & CO$$
HALIFAX, N. rà.

J.A.TAYLOR, Agent Houtréal

The City Ice Co. Liinited
LA PLUS CRANDS COMPAGNIE DE GLACE

AU CANADA
Capaoité de produotion

255,000 tonnes de glaoe par an.
Stock à Montréal, 200,000 tonnes

Réserve à ELRVL2.0 ons
Bureau principal, 295 rue Craig O.

MONTREAL

LA SAISON O'ETE
k avec ses nombreuses dis-

tractions, nous apports
ausI l'occasion d*indispo.

1' ~~Mits non moins nom-
S breuses presque toutes

0 4 dues aux excès de table.

ý b L'Eau Par gative

a stise remède tout désign6
I. ab pareils cas C'est un

laxatif rapide, agréable à
prendre et un rafraichissant sans égal. Toua
les machands de la Campagne devraient
S'en approvisionner pour la saison de brillé-
giature.

L'eau Purgative RIGA amènera des clients à
votre magasin et vous donnera de beaux

profits.

Société des Eaux PU-gatives "RIGA"
215 Rue Notre-Dame Est Montréal.

Tél. Main 6473

Un fabricant ou gros commissionnaire

assis dans son bureau, peut, en écrivant
quelques lignes, en signant un "Bon à in-
sérer", faire paraître dans les milliers
d'exemplaires du "Prix Courant" une an-

nonce qui fera connaître ses produits et

lui créera des acheteurs d'un bout à l'au-

tre de la province de Québec.
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Le Meilleur Poisson
qu on se puisse procurer

Un choix attentif des meilleurs poissons pris dans la fameuse baie Passamaquoddy, leur pré-
aration habile et soignée dans une usine moderne hygiénique ont fait des

"ALIMENTS MARINS MARQUE BRUNSWICK"
le mets favori de taus les consommateurs délicat ç.

Ils ne sont pas surpassés pour la qualité, ont une saveur bien particulière et leur vente laisse
au marchand un bon bénéfice.

Tenez-VOUS cette spécialité qui donne satisfaction ? En donnant votre commande, asurez-
vous que vous mentionnez bien le nom

&M'-O"°'' 'BRUNSWIC K -

CONNORS BROS. LIMITED
BLACKS HARBOR, N. B.
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REVUE HEBDOMADAIRE

Commerce, Finance,' Industrie, Assurance, Etc.
EURS I @'et pacepté d'abonnement peur moins dune année
i de. Marckana Détailegra de A mois davis ontraire par écrit, adressé dlrecteetUmit6,o à am bu.aua, 18 Jour* au mais avant la date d'expiratio.

l'ab.eom.sat est continué de plein droit.
MONTREAL. Tete année commencée est due en entier.

t manu.., sue Labess.set se cease pau tant que les arrérages au sentat Banlieue, $2.50 &Etats-Uni, 2.00 PAR AN. f«"tiqs pour peent dabonemt doit tre fit
tale, Fr. 20.00 payable " pair à Montréal."

Cbéqu.a, umadats, boni de rate doivent litre fit payables
se. J. S. Robtse a &Ce.. re eatea. à lordre "Le Priz Courant.
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LA VENTE DES ARTICLES DES ETATS-UNIS AU CANADA.

Dans le district d'Edmonton (Alberta), une compagnie
américaine a vendu au printemps dernier pour $r,20o,ooo
d'instruments agricoles et de machinerie pour la ferme; ces
ventes ont été faites surtout à des fermiers, habitant autre-
fois aux Etats-Unis, et désirant des articles fbriqués dans
leur pays d'origine.

A l'ouest d'Edmonton, à l'autre bout d'une section de la
ligne principale du Nouveau Grand Tronc Pacifique se trouve
Edson qui, en mai 190o, était une cahute en papier goudron-
né, sur le flanc d'une colline et appartenait à un Anglais qui
avait vu les arpenteurs planter des jalons pour établir une
route. Deux années plus tard, à un mois près, les édifices
étaient évalués à $486,ooo et la terre à $3,ooo,ooo. Cette ville
avait un district commercial florissant, comprenant des ma-
gasins dans chacun desquels il y avait de $15,000 à $20,ooo de
marchandises.

A l'ouest encore, juste après avoir dépassé la frontière
de l'Alberta et de la Colombie Anglaise, il y a la ville de
Willow River. Le chemin de fer ne va encore pas jusqu'à
Willow River et il n'y atteindra pas d'ici à un certain nombre
de mois. Mais il y a là des commerçants et un marché.

Dave Huble, un marchand-pionnier de Giscombe, tient
tous les articles depuis le simple bouton de faux-col jus-
qu'aux machines agricoles; un autre commerçant qui a quatre
magasins dans cette région possède un stock de marchandise
générale valant de $iooooo à $i5o,ooo.

Le développement inouï de l'Ouest canadien pendant la
dernière décade, l'augmentation si rapide du chiffre de sa
population, a naturellement déterminé une augmentation
énorme des demandes des consommateurs. Chaque année, il
faut habiller, nourrir, loger, amuser trois cent cinq mille
nouveaux colons.

Il n'y a guère que de petites manufactures, somme toute,
dans l'Ouest canadien. Il faut faire venir les habits, les meu-
bles, les outils, les produits alimentaires et autres nécessités
de la vie des centres manufacturiers canadiens et des Etats-
Unis. L'américain avisé n'est jamais lent à profiter d'une

bonne occasion de vendre et la situation des Etats-Unis par
rapport à l'Ouest canadien est avantageuse. Winnipeg, qui
est la clef de toute la région est à 1100 milles des centres
manufacturiers de l'Ontario, à 1200 des quais de Montréal et
à 480 milles seulement de Minneapolis, à 400 milles de plus
de Chicago.

Les produits vendus dans l'Ouest canadien grâce à la
publicité.

Voyons dans les publications canadiennes quelles sont
les marchandises pour lesquelles on fait le plus de publicité.
Il y a les produits de l'Est canadien, naturellement, qui sont
bons, mais il y a aussi un très grand nombre de produits des
Etats-Unis.

En feuilletant un magazine canadien on voit les annon-
ces, de 4 de page à une page, de Sapolio, des horloges Big
Ben, des automobiles Willys Overland, du cacao Baker, des
jeux de cartes, de carabines Winchester, de balayeuses de
tapis Bissell, de verrerie Heisey, de Chiclets, de poudre et de
crèmes de Mennen, pour la barbe; de brosse à dents Pro-
phylactic; les annonces des vapeurs Cunard et du clavigra-
phe Underwood.

Nous parlions d'Edmonton il y a un moment. Dans les
magasins de cette ville, un agent spécial du Bureau des Ma-
nufactures a découvert de la mercerie, de la bijouterie et des
articles de modes pour hommes venant de New-York; des
outils de Pittsburg et de Cincinnati; des armes à feu et des
cartouches de la Nouvelle-Angleterre, des presses à foin de
Chicago; des wagons de trois différents Etats; des chapeaux
pour messieurs, provenant de Philadelphie et de New-York;
des souliers de Philadelphie et de Brockton; du savon à barbe
de Newark; des fourneaux de Grand Rapids et de Milwaukee;
de la vaisselle de Utica et de New-York; des horloges de La
Salle, Illinois; des garnitures de maisons et des ustensiles de
St-Louis; des salopettes de Détroit, etc.

Vous aviez peut-être l'idée que la plupart des marchan-

Attrape 50,000,000,000 de mou-
ches par année-de beaucoup plus que
tous les autres moyens ensemble. Le4TANGLEFOOT Destructeur de Mouches Hyglènique.-
Ne Contient pas de Poison,
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dises importées au Canada étaient de fabrication anglaise.
"C'est ce qui devrait être," disent les citoyens de l'Em-

pire Britannique, mais en réalité il ne provient pas du
Royaume-Uni la moitié autant de marchandises qu'il en est
importé des Etats-Unis. Ceci découle en partie du fait que
les Anglais manquent de souplesse. Aucun stratagème n'a-
mènera un peuple libre à accepter ou à acheter des marchan-
dises dont il ne veut point ou dont il n'a pas besoin. Et les
conditions au Canada se rapprochent bien plus de celles des
Etats-Unis que de celles de la Grande-Bretagne.

La règle de l'homme d'Etat c'est de prévoir intelligem-
ment les événements; celle du commerce est de prévoir in-
telligemment les besoins. Et c'est là justement où l'Anglais
n'est pas à la hauteur de sa tâche.

"Voici les marchandises que nous fabriquons. Si vous
les aimez, nous serons heureux de vous les vendre. Si elles
ne vous plaisent pas, nous le regrettons. SalutI" Voilà l'at-
titude commerciale que prend l'Anglais.

L'Américain, lui, dit: "J'espère que ces marchandises
vous plairont; si elles vous déplaisent, et si vous voulez nous
dire comment vous aimeriez qu'on les fabrique, nous essaie-
rons de satisfaire à vos désirs."

Et le Canadien, qui est souvent un Américain déraciné,
a acheté des marchandises américaines. En 191i, il a importé
des Etats-Unis pour les utiliser au Canada pour plus de $284,-
934,739 de marchandises contre $109,936,482 provenant du
Royaume-Uni. Dans les quatre mois qui se sont écoulés
entre le 31 mars 1912 et le 31 juillet de la même année, les
importations des Etats-Unis au Canada, sans compter les
espèces et les métaux en lingots, se sont chiffrées par $2o9,-
344,046 contre $156,967,380 pendant la même période, l'année
précédente.

Les usines américaines au Canada.

Il faut ajouter à ces chiffres officiels le nombre des en-
treprises américaines qui ont établi des usines-succursales au
Canada. Dans la seule ville de Hamilton, Ontario, on rap-
porte que quatre usines de ce genre, représentant des indus-
tries américaines ont été établies en 1912, avec un capital de
$r,89o,ooo. A Galt, une autre ville industrielle de l'Ontario,
de io,ooo habitants, on rapporte que dans toutes les entre-
prises on se sert de grandes quantités de marchandises amé-
ricaines et surtout en ce qui concerne les.matières premières.
On importe de forts chargements de machines américaines,
surtout pour les manufactures de produits textiles, ainsi que
du charbon et du fer pour les fonderies. Tout le charbon
vient des Etats-Unis. Quant au fer et à l'acier, ils provien-
nent pour une moitié des Etats-Unis et pour l'autre de la
Grande-Bretagne. Le bois de charpente (surtout les bois
durs et le sapin), est l'objet d'une très forte importation des
Etats-Unis.

A Toronto, il y a environ soixante manufactures améri-
caines, exploitées au moyen de capital américain et gérées
par des Américains habitant au Canada. Les produits de ces
usin:s sont considérés officiellement comme "canadiens",
mais ils n'en sont pas moins réellement américains. Et cons-
tamment dans les rapports des correspondants commerciaux
vous lisez cette phrase: "Les goûts des gens d'ici sont si sem-
blables à ceux des Américans, que les marchandises améri-
caines sont très recherchées."

Le marché est indiscutablement bon.

Il est hors de doute qu'il y a là un marché avantageux et
dont l'importance s'accroit. Les 133,710 Américains qui ont
passé la frontière dans l'année fiscale 1911-1912 aident à amé-
liorer ce marché, et les 1oo,r4o qui les ont suivis pendant les
mois qui se sont écoulés entre le ler avril et le ler novembre

1912 leur prêtent assistance. Les marchandises américaines,
les méthodes américaines, l'activité américaine sont si répan-
dues que l'Américain qui voyage dans l'Ouest Canadien au-
rait peine à croire qu'il a quitté son pays natal, n'étaient le
thé au déjeuner et la politesse des commissionnaires. La
base du marché est cependant l'agriculture. La moisson de
blé constitue le secret de la prospérité de l'Ouest Canadien.
Peu importe, d'ailleurs, si le cultivateur avec qui vous cher-
chez à faire des affaires possède un millier d'arpents ou à
peine un boisseau de blé de l'Alberta.

Une bonne moisson de blé se traduit par une prospérité
générale dans l'Ouest et le cultivateur de l'Ouest, la moisson
faite, achète tout ce dont il avait besoin depuis des mois, de-
puis un instrument de traction jusqu'à un morceau de savon
pour la barbe.

Depuis dix ans des fortunes se sont rapidement édifiées
dans l'Ouest Canadien, comme toute personne habitant cette
région vous le dira. Ceux qui ont fait fortune veulent pro-
fiter de leut chance.

Les Canadiens de l'Ouest veulent avoir la première qualité.

Ils ont besoin surtout de sous-vêtements spéciaux, de
toits en tuiles, d'automobiles, de phonographes et d'habits
bien confectionnés.

Ils désirent avoir des marchandises de qualité égale à
celle des articles utilisés par les gens de Chicago, de Saint-
Louis ou d'Omaha.

Il faut que les commerçants tiennent des marchandises
de bonne qualité, des articles de confiance; sans cela, ils ne
réussiront pas.

Le Canadien de l'Ouest connait la marchandise qu'il veut
acheter. Des milliers de Canadiens ont vu ces articles dans
les marchés des Etats-Unis. Des milliers d'autres ont lu les
annonces des magazines et des journaux américains.

Dans les publications canadiennes on annonce Postum,
Old Dutch Cleanser, Vitrola, Fairy Soap, Shredded Wheat,
Hole Proof Hosiery, les cigarettes Mogul, les phonographes
Edison, le savon à barbe Williams, l'assurance Hartford con-
tre l'incendie, les International Harvesters et une foule d'au-
tres produits américains.

Et il est prouvé que cette espèce de publicité est d'un
bon rapport. Celui qui fait de la publicité pour des maisons
faisant affaires par la poste et qui cherche à se rendre
compte de l'influence des publications canadiennes trouvera
la réponse à cette question dans les pages d'annonces elles-
mêmes.

Est-ce que les magazines et journaux de l'Ouest Cana-
dien s'occupent de ce qu'on appelle "les affaires par la poste"?
Le font-ils régulièrement, de mois en mois? Les gens qui
font de la publicité pour ce genre d'affaires sont des gens qui
ont fait une étude approfondie de la publicité et vous pouvez
être sûr qu'ils ne renouvelleraient pas leurs annonces si les
résultats qui en découlent n'étaient pas prouvés sur leurs
livres de caisse.

Une des meilleures méthodes pour établir des communi-
cations entre l'annonceur qui a des marchandises dont l'agri-
culteur a besoin et son acheteur possible, c'est de se servir
du magazine.

La merveilleuse récolte de rg.

Les agriculteurs de l'Ouest Canadien ont récolté, cette
année, pour $2o,oooooo de blé - sans compter l'avoine,
l'orge, le lin, etc.

Cela signifie qu'il y a plus de $20o,ooo,ooo d'argent li-
quide dans les provinces de l'Ouest, d'argent à dépenser. -

Cinquante nouvelles villes vont bientôt figurer sur la
carte de fa Colombie Anglaise, le long d'une ligne de che-
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mins de fer, des villes qui vont s'accroitre comme Edson l'a
fait et où l'on aura besoin de marchandises provenant de
centres manufacturiers ou commerciaux plus anciens.

Plus de ioo,ooo Américains sont arrivés dans l'Ouest
Canadien pendant les neuf derniers mois de 1912. Ce sont
des Américains qui veulent avoir des marchandises améri-
caines auxquelles ils sont habitués.

Et ce sont ces gens possédant l'argent provenant de la
vente du blé et ayant ces goûts qui entendront l'appel de
l'annonceur. Les marchandises de première qualité annon-
cées dans les colonnes des magazines et journaux par des
annonceurs nationaux, à des abonnés qui veulent justement
de ces marchandises, la confiance qu'ont les acheteurs en la
qualité irréprochable des produits annoncés, ce sont là des
facteurs qui placent les marchandises annoncées en vedette,
sur le marché de l'Ouest Canadien.

LA CORRESPONDANCE COMMERCIALE.

Bien qu'elle ne serve souvent qu'à donner une forme dé-
finitive à des ententes verbales, la correspondance commer-
ciale doit être considérée, en réalité, comme le moyen de
transiger des affaires auquel le commerçant se voit obligé
d'avoir recours lorsqu'il n'est pas en contact immédiat avec
celui ou ceux avec qui il est en relation commerciale.

Toutefois, l'orientation de la correspondance commer-
ciale a été complètement faussée par le principe d'obligation
qu'on retrouve à son origine.

Il est indiscutable que le commerçant ne vend qu'en vue
de s'enrichir. Or, par un illogisme impardonnable, il nous a
habitués à croire qu'il ne fait de la correspondance que parce
qu'il ne peut pas s'en dispenser, et tout comme si la lettre
n'était pas le plus merveilleux, le plus souple et le plus fidèle
des agents de vente.

Il est des maisons considérées comme importantes, où le
service de la correspondance est tenu comme un mal à peine
intolérable. On en réduit l'importance au point d'en circons-
crire autant que possible l'action et les effets.

Il arrive trop souvent, hélas, de recevoir des lettres froi-
des et mornes, d'un laconisme insolent, et qui contiennent à
peine ce que leur auteur avait à dire. Avec une lettre de ce
genre, la commande devient un ordre brutal et sans ménage-
ment comme, par exemple: "Veuillez expédier tout de suite,
sans faute. .. , etc.," et l'accusé de réception n'est qu'un sim-
ple reçu quand, par excès de simplification, il n'est pas com-
plètement supprimé.

Sous prétexte de faire oeuvre de modernisme, beaucoup,
pour ne pas dire tous, ont supprimé de leurs lettres les for-
mules de début et les salutations finales.

Ceux-là réduisent la lettre commerciale à un article de
comptabilité et se réclament d'américanisme qui consiste à
économiser le temps de l'écrivain, celui du lecteur, et à lais-
ser aux faits tout crus leur sublime éloquence. Et, cepen-
dant, un abime profond sépare les fauteurs de cette tendance
fâcheuse de l'école de correspondance américaine, laquelle
est absolument l'inverse de ce qu'ils croient.

Si leur théorie leur semble juste, leur horizon est évi-
demment un peu bas. Ils ont raison lorsqu'ils veulent que
les faits seuls agissent; mais ils oublient les faits les plus
intéressants. Ils ne retiennent du commerce que la maté-
rialité de la marchandise et du numéraire échangés. Ils ou-
blient que leurs lettres sont lues par des hommes.

Or, comme le dit si bien la physiologie, "l'homme est
avant tout un cerveau, une pensée, un tempérament, un ca-
ractère sur lequel les moindres choses agissent en bien ou

en mal." A force d'indifférence sur ce fait, ces correspon-
danciers ont, par le laconisme lapidaire de leur style, jeté un
froid entre le destinataire de la lettre et eux. Leur corres-
pondance leur a valu des retards dans les livraisons, des
commandes manquées et sans qu'ils sachent pourquoi.

Il n'est pas besoin d'aller bien loin pour retracer la
cause de la stérilité <le leur travail. L'individu qui ne sait
pas porter la conviction ni créer un lien de sympathie entre
son partenaire et lui est un homme que l'on fuit, et cette
vérité, banale dans la vie courante, prend encore plus de
force dans le monde commercial. Celui qui écrit mathéma-
tiquement une lettre est classé comme un chiffre dans l'esprit
de celui qui reçoit cette lettre. Par contre, celui qui sait
jouer de tous les ressorts, de toutes les ficelles de la psycho-
logie humaine et commerciale, est sür d'être coté comme
commerçant habile et sympathique. Et être sympathique en
affaires, c'est avoir le succès pour soi.

Celui qui, par sa correspondance, sait faire appel à la
courtoisie, à la loyauté, à l'amour-propre, à la sensibilité de
celui qui la lit, obtiendra ainsi cent fois plus que s'il exposait
des faits purement matériels à une froide raison.

Il suffit de réfléchir un seul instant pour reconnaitre que,
si la correspondance a été créée dans le but de remédier à
l'éloignement des parties, on doit y concentrer tout ce que la
conversation qu'elle remplace a de chaud, d'éloquent. Nous
ne prétendons pas qu'il faille faire revivre les vieilles for-
mules de politesse dont la banalité n'a d'égale que leur man-
que absolu de conviction. Non. Nous sommes tout simple-
ment d'avis que la correspondance doive comporter les mêmes
procédés que les relations verbales. La lettre, même com-
merciale, doit partir du coeur pour aller droit au coeur. Il
faut que celui qui écrit soit convaincu de ce qu'il dit, et en-
thousiaste de ce qu'il fait.

Il est important de faire comprendre au client que c'est
avec plaisir qu'on le sollicite et qu'on se met à sa disposition.
Il ne faut pas craindre de caresser son amour-propre, de
faire montre d'amabilité, et de solliciter son avis plutôt que
d'essayer à lui en imposer.

Si le fournisseur a bien livré, il convient de le remercier,
cela le disposera favorablement.

Qu'on étudie d'un peu plus près le réel américanisme
épistolaire et on conviendra qu'il est beaucoup plus pratique
que celui pratiqué dans un grand nombre de nos maisons
canadiennes.

Trois mots suffisent parfois à obtenir l'effet désiré, s'ils
sont appropriés et sentent la conviction. La seule règle à se
rappeler lorsqu'on écrit, c'est qu'un homme doit être traité
en homme, et non en machine.

Les lettres chaleureuses aident à faire des millions d'af-
faires, tandis que les autres font souvent le vide autour des
bureaux d'où elles sont parties.

OU FAIRE DE LA PUBLICITE?

La publicité du "petit commerçant" doit se manifester
dans un champ d'action limité et restreint. Il est logique
qu'un commerçant exerçant son négoce dans une ville de
province ne va pas faire paraître son annonce dans le plus
grand quotidien de la capitale, sous prétexte que ce journal
possède le plus grand tirage.

Il ne peut espérer vendre qu'à ses concitoyens.
Son annonce ne sera réellement à sa place que dans un

journal de la ville qu'il habite, journal dont le rayonnement
est limité et ne possédant des lecteurs que dans l'agglomé-
ration et les communes environnantes, ou dans un journal
professionnel.

voi. X LVI - No 24.
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LES VENTES A PRIX REDUITS.

Quand il est honnêtement pratiqué, le système des ven-
tes de "soldes" et "d'occasions" est profitable aux maisons
de détail dont il augmente le chiffre de ventes. A la vérité,
quand même il n'en a pas de moyens immédiats, le client
n'hésite pas à faire une "bonne affaire" qui s'offre à lui au-
jourd'hui et qui, peut-être, ne se représentera pas un autre
jour. D'où un plus grand mouvement des achats.

Pour être honnête, ce système de ventes doit comporter
une réduction effective du prix normal des articles à vendre,
et non seulement un rabais nominal par rapport à une valeur
donnée comme réelle, mais, en fait, fictivement majorée sui-
vant la formule comme: valeur, $3.oo; vendu, $2.oo.

Un sacrifice semblable, évidemment, ne peut être qu'ex-
ceptionnel; il aura lieu, par exemple, aux changements de
saison, pour assurer l'écoulement de stocks encombrants ou
susceptibles de se démoder, ou encore à titre de vente-
réclame.

Et d'ailleurs, même dans ces cas, le rabais consenti, tout
en étant assez important pour tenter l'acheteur, ne doit pas
atteindre des proportions exagérées qui éveillent l'incrédulité
du client, à moins qu'elles ne lui fasse dire: "Si, malgré une
telle réduction de prix, le marchand fait encore un bénéfice,
quand il vend au prix ordinaire, il nous écorche monstrueu-
sement."

Et, pour les esprits superficiels qui font ce raisonnement,
une conclusion complimentaire s'impose: c'est que les autres
marchands qui vendent, sans jamais consentir de rabais, des
articles apparemment identiques, volent le public en per-
manence.

Bien qu'elle ne soit pas partagée par beaucoup de per-
sonnes réfractaires à la duperie, une telle opinion est préju-
diciable au commerce sérieux et loyal qui a tout intérêt à
réagir contre elle.

Les moyens de réagir? Ils sont nombreux. Et pour peu
qu'on mette un peu son imagination à contribution, on en
trouvera de très pratiques.

En veut-on un exemple ingénieux? Il nous est fourni
par un mercier de la ville, propriétaire d'un magasin modeste,
mais bien achalandé, à - la devanture duquel se détachaient,
sur des articles vendus, des petites pancartes portant-des
inscriptions comme celle.-ci: "Cravates, 25 cents; valeur, z5
cents.

Cette initiative, qui n'était pas dépourvue de fine ma-
lice, valut au marchand en question les compliments de tous
ses clients, agréablement surpris qu'un petit commerçant,
d'importance modeste, eût le courage de lancer pareil défi
aux grosses maisons annonçant des ventes à cinquante pour
cent de réduction, et de dire au public qu'il lui répugnait de
travailler comme un parasite et de le considérer comme une
dupe.

LA PUBLICITE EFFECTIVE.

Lorsqu'un manufacturier a trouvé un nom pour son pro-
duit, il doit s'empresser de le déposer pour en consacrer lé-
galement la possession. Mais le fait de créer une demande
pour le produit qui porte ce nom et de le défendre contre la
concurrence est la protection réelle qui assure le monopole,
le contrôle absolu. Il faut ensuite choisir la forme de ce
nom, c'est-à-dire le dessin de lettres qui servira à le repré-
senter graphiquement par la suite. Il est bon que ce choix
soit fait avec le plus grand soin et avec l'intention de l'utili-
ser chaque fois qu'il sera question du produit. Cela lui créera
comme une sorte de vêtement extérieur, de personnalité, d'in-
dividualité qui le fera reconnaitre à première vue.

Il est en effet de bonne politique d'utiliser un même nom

présenté sous une mëme forme, que ce soit pour l'étiquette,
pour les prospectus, les en-têtes commerciaux, les affiches,
les annonces. Et c'est pourquoi il ne faut pas avoir à chan-
ger par la suite une disposition de lettres mauvaises parce
que hàtivement choisie au début.

Evitons les lettres torturées qui obscurcissent et empè-
chent la lecture facile d'un seul coup d'oeil.

L'ensemble doit avoir un air de distinction qui attire, car
il se peut que le premier achat ne soit que le résultat d'une
impression produite à l'oeil d'un passant. Celui-ci, arrêté par
un nom qui lui plait, et comme consonnance et comme dis-
position, peut prendre l'objet pour l'examiner. Il faut faire
en sorte qu'il ne s'arrête pas là; il faut lui dire quelque chose.
C'est pourquoi l'étiquitte ou l'enveloppe devront porter quel-
ques mots, une courte description explicative.

Il ne suffit pas de dire: "Le meilleur savon," "Le sirop
idéal". Le texte de l'étiquette peut être trouvé dans les rai-
sons qui ont fait que le commerçant a choisi cette spécialité
pour la lancer. On ne convainc personne; on amène seule-
ment les gens à penser comme soi en leur fournissant les ar-
guments par lesquels on a été soi-même amené à penser
ainsi.

Le commerçant qui a décidé de lancer un produit l'a fait
pour une raison particulière. C'est là qu'il faut chercher le
texte à mettre, le traduire en mots nets, clairs et précis. La
raison qu'il donne pour vendre est la meilleure raison que
l'on a pour acheter.

Fournir un argument facilement compréhensible, c'est
plus que provoquer un premier achat, si la marchandise ré-
pond à la raison donnée; c'est influencer l'acheteur et lui
imprimer l'idée qu'il a acheté précisément pour la raison qui
lui a été fournie. Notons de plus que, s'il vient à parler du
produit à des connaissance, il dira: "Moi, j'achète le produit
d'Un Tel parce que...," et il donnera exactement la raison
qui lui aura été suggérée par létiquette.

On sait comme le goût de certains thés, de certains cafés
sont particuliers. On s'habitue facilement au goût spécial
d'un produit que l'on consomme chaque jour, et il arrive sou-
vent que lorsqu'on dine chez des amis on trouve, par exem-
ple, le café inférieur à celui que l'on a chez soi, uniquement
parce qu'il a un autre goût, peut-être pas meilleur.

Certains bouillons préparés ont un goût de céleri très
prononcé. Cela peut plaire à certains, déplaire à d'autres.
Mais lorsqu'on aura pris l'habitude de consommer ces bouil-
lons, il sera presque impossible de s'accommoder des autres.
C'est là la raison.

Lorsque le produit exige une manière spéciale de l'utili-
ser, il faut indiquer un mode d'emploi. Le texte doit en être
très court et très précis, évitant les confusions et les faussés
interprétations. Si l'objet peut servir à plusieurs usages, il
sera parfois difficile de tout indiquer sur l'étiquette. Il faut
alors se contenter d'en donner une idée générale et d'appeler
l'attention sur le prospectus contenu à l'intérieur. Ce pros-
pectus, sur la nécessité duquel nous insistons particulière-
ment, est d'une très grande importance, parce qu'il permet
d'expliquer tout au long les pourquoi du produit, et il est
étonnant qu'on n'en fasse pas un plus grand usaqe. C'est
une publicité gratuite qui demeure entre- les mains de l'a-
cheteur.

Que ceux qui veulent des exemples de ce qui peut être
fait prennent un flacon d'une des innombrables médecines
brevetées qui nous viennent de France; ils y trouveront des
témoignages de médecins faisant autorité, des modes 'd'em-
ploi dans de nombreux cas, les dispositions de bandages pour
luxations ou foulures, etc., etc.

Il y a là une occasion exceptionnelle de faire circuler des
brochures, des imprimés de toute sorte. Notons de plus que
ces imprimés sont lus entièrement la plupart du temps, parce
que l'acheteur veut prendre connaissance de tout ce qu'il a
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acheté. Un prospectus distribué dans la rue est froissé avant
d'être regardé parce qu'on n'attache que peu d'importance à
ce qui est donné.

Que ce même prospectus entoure un objet acheté, il a
bien plus de chance d'être lu.

Le nom choisi, le dessin et l'emballage étudié et adopté,
il reste à lancer la vente du produit. On pensera, sans doute,
que c'est là le plus difficile. Peut-être, mais du moins le com-
merçant est-il arrivé à ce point difficile après avoir franchi
toutes les étapes préalables et se trouve-t-il sur un terrain
solide pour produire son effort.

La première chose à faire alors est d'avoir le produit en
stock et dans les vitrines, afin que, quand on viendra deman-
der du thé, du café, du beurre, du sucre, on puisse vendre du
thé A, du café B, du beurre C et du sucre D.

On pourra déjà assurer une vente de son produit et créer
des consommateurs, des habitués de son produit plus facile-
ment que si on l'eût vendu en vrac.

Mais ce produit n'est pas destiné seulement à être servi
à ceux qui viennent au magasin. L'idée qui a présidé tout
d'abord à la création d'une spécialité a été d'attirer des clients
chez nous.

Le bijoutier qui a créé le bijou porte-bonheur l'a fait
dans l'espoir que ceux qui seront venus lui en acheter pour-
ront aussi acheter d'autres bijoux, des pierres précieuses, des
montres, etc.

Il se peut que, par la suite, s'il a réussi, il avise à aug-
menter tellement la vente de son bijou que cela devienne la
partie la plus importante de son affaire. En attendant, celui-
ci n'est qu'une amorce et ce n'est pas la chance, mais son
habileté à traiter les clients qui se présentent qui lui permet-
tra d'en faire des clients permanents.

Il est absolument certain que l'on peut amener des gens
chez soi par la publicité dans les journaux lorsque celle-ci
est faite convenablement, avec persévérance et avec hon-
nêteté.

Nous pouvons donc maintenant parler de la publicité
parce que nous sommes arrivés au moment où la question se
présente et que nous avons réuni tous les atouts pour pou-
voir y répondre avec fruit.

Attaquer la publicité sans en avoir fait une étude préli-
minaire, c'est une pure perte de temps et d'argent et c'est
cependant la façon de faire actuelle la plus courante.

LA PROSPERITE DE LA BELL'S UNITED ASBESTOS.

La 25ième assemblée générale ordinaire de la Bell's
United Asbestos Company (Limited) a eu lieu le 24 avril der-
nier à Londres, à l'Hôtel de la Rue Cannon, rue Cannon, E.C.
M. G.-T.-R. Upton présidait. L'assistant-secrétaire, M. Jo-
seph Hawkridge, lut l'avis de convocation de l'assemblée.
Le président présenta les excuses de M. Bell qui ne pouvait
assister à l'assemblée, pour cause de maladie. M. Upton lut
le discours-de M. Bell.

Le président déclarait d'abord que l'année 912 avait mal
débuté mais bien fini. "Lors de notre dernière assemblée,
je me suis cru obligé de donner quelques avertissements, car
les grèves faisaient du tort à nos affaires et que si elles s'é-
taient prolongées, nos profits auraient beaucoup diminué.
Ces avertissements n'étaient pas nécessaires, somme toute;
on l'a reconnu depuis. Les grèves se sont terminées et nous
avons eu notre bonne part dans les affaires. La très grande
activité des huit derniers mois nous a donné à réfléchir et à
faire un examen attentif de notre position financière et de
notre puissance de production. Celle-ci a augmenté beau-
coup et nous en avons profité, mais pas encore assez, à mon
avis. Comme c'est maintenant le 25ième anniversaire de nos

assemblées annuelles, je pense que quelques remarques sur
le passé ne seraient pas déplacées. La Bell's Asbestos Coin-
pany a été organisée il y a vingt-cinq ans. Depuis ce temps
des dividendes formant un total de £290,44S ont été distri-
bués parmi les détenteurs d'actions ordinaires, ce qui équi-
vaut à un dividende moyen annuel de 9.69 pour cent sur le
capital-actions ordinaire, ou de i1.6 pour cent sur le capital
original. En outre, une émission de débentures, formant un
montant de £7o,ooo, a été complètement soldée; et la somme
de £69,ooo pour achalandage a été biffée de votre feuille de
balance. Le montant au comptant dépasse d'environ £30,000
celui de l'an dernier, mais c'est là plutôt un fait fortuit. Vous
vous rappelez, sans doute, que le dernier versement dû sur
l'émission privilégiée était payable juste avant la fin de dé-
cembre, et ceci a grossi l'item considérablement. Vous vous
rendez compte aussi que la balance à nos banques comprend
la majeure partie du profit réalisé l'an dernier et qu'il faudra
la partager parmi nos actionnaires. Le montant représen-
tant le fonds d'amortissement applicable à l'émission de dé-
bentures contribue aussi à grossir la balance au 31 décembre.
mais ce montant, ainsi que les £1,822 d'intérêt, ont été payés
aux porteurs de débentures, le lendemain, le 1er janvier. Le
montant des débiteurs a augmenté d'environ £14,000, par
suite de l'extension des affaires. Les stocks ont diminué d'en-
viron £4,ooo. La valeur de l'usine, après déduction de la dé-
préciation, n'a augmenté que d'environ £1,500, mais certaines
dépenses ont été portées au compte de profits et pertes. On
a procédé à une extension considérable de nos propriétés de
Harefield. Cette extension représente à peu près £14,ooo.
La demande pour le Poilite, tant de l'étranger que du pays,
augmente d'importance de jour en jour.

"Les profits de l'année indiquent une augmentation d'en-
viron £4,000 et le profit net final, après versement des inté-
rêts et parement des autres charges, a augmenté à peu près
de la même somme.

"Nous retirons beaucoup d'avantages des voyages faits
par M. Fisher dans l'intérêt de notre compagnie et de l'in-
telligente réorganisation de nos manufactures par M. Charles
Bell."

L'orateur proposa l'adoption du rapport des directeurs,
des auditeurs et du rapport financier; de plus, la déclaration
en plus du dividende au taux annuel de 6 pour cent, payable
sur les actions privilégiées, un dividende au taux de r s. 6 d.
par action payable à même les profits sur les actions ordi-
naires, ce- qui donne avec le dividende intérimaire de i s. par
action, déjà payé, 121/2 pour cent pour l'année.

Cet motion fut secondée par le capitaine A. J. Burnett et
adoptée.

Les directeurs et auditeurs réélus.

M. H.-J. Enthoven proposa la réélection de M. H.-A.
Bell; M. T.-B. Lightfood seconda la motion qui fut adoptée
à l'unanimité. M. Enthoven proposa ensuite que le capitaine
Burnett fut réélu; cette motion, secondée par M. Lightfoot,
fut aussi adoptée. M. E.-B. Ellice-Clark proposa qu'on réélut
les auditeurs, MM. Cooper, Bros. & Co.; motion secondée
par M. J.-R. Baillie et adoptée.

On vota à la fin de l'assemblée des remerciements et des
félicitations au bureau de direction.

QU'EST-CE QU'UN BON CLIENT?

Un bon client est celui qui achète ce dont il a besoin au
même prix et dans les même conditions que celles faites à
d'autres acheteurs, et qui paie ses achats à la date qu'il a
fixée. Un client qui essaie de baisser les prix ou qui cherche
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à obtenir des conditions inférieures à celles établies sur des
bases sérieusement étudiées n'est pas un bon client. Un bon
client n'est pas celui qui cherche constamment à profiter
d'une erreur, souvent involontaire, pas plus que le bon client
n'est celui qui envoie son chèque avec plusieurs mois de re-
tard, tout en déduisant l'escompte consenti au comptant.

Un bon client n'est pas nécessairement celui qui achète
le plus de marchandises. Celui-ci est peut-être un gros client,
mais il ne s'ensuit pas qu'il soit un bon client. Le bon client
est l'acheteur qui traite les affaires franchement, et il a le
droit de vouloir être traité de même.

Les clients sont humains, et quand il arrive qu'ils achè-
tent beaucoup, ils peuvent s'attendre à être sollicités et même
harcelés. Naturellement, dans ce cas, ils prennent une idée
de l'importance, après plus ou moins de temps, et il est plus
que probable qu'alors ils demandent des faveurs auxquelles
ils n'ont aucun droit. Il découle naturellement de ceci que
les acheteurs de moindre importance, qui ne s'attendent à au-
cune faveur et qui n'en demandent pas, ne sont souvent même
pas traités franchement, et pourtant, ce sont eux les bons
clients.

L'EDUCATION COMMERCIALE PRATIQUE.

Nous avons, depuis quelques années, fait des progrès si
étendus, au point de vue de la facilité des communications,
non seulement sur le sol du Canada et de l'Amérique, mais
aussi avec les nations étrangères, qu'il devient de plus en plus
opportun de comprendre les langues vivantes dans le pro-
gramme d'études de nos enfants. Pour un très grand nom-
bre, qui va d'ailleurs croissant, leur avenir en dépend en
partie.

Cette considération nous amène à faire à nos lecteurs
quelques suggestions, pour rester sur le terrain purement
pratique.

Au point de vue commercial, le seul qui nous intéresse
ici, il y a bien des méthodes d'arriver à la cunnaissance d'une
langue vivante. Elles ont toutes du bon et leur choix ne dé-
pend évidemment que des conditions et des circonstances
dans lesquelles se trouvent les familles.

Mais, pour autant qu'elles sont indépendantes, ces der-
nières verront un avantage incontestable à faire entrer leurs
enfants jeunes encore dans un institut commercial à pro-
gramme bien défini et franchement orienté vers les besoins
créés par la lutte de la vie moderne. C'est le moyen le plus
sûr et le plus direct d'atteindre leur but.

Plusieurs de ces collèges admettent de jeunes enfants et
on devrait profiter de cet avantage sans hésiter. L'expérience
démontre.que c'est de douze à quinze ans qu'un élève tire le
plus pleinement parti des avantages que le milieu lui offre.
Il possède alors plus de facilité à saisir le sens des affaires
ou plutôt à développer son génie. La nouveauté de son en-
tourage éveille chez lui un sens d'observation plus juste.

La difficulté de s'exprimer dans une langue qui n'est pas
la sienne, lui rend sensible la nécessité d'apprendre de bonne
heure. Et la gymnastique intellectuelle à laquelle il est forcé
de s'astreindre fortifie ses facultés en même temps que les
exercices physiques lui assurent une santé robuste non moins
utile au succès.

Mais ces avantages se paient. Il faut d'abord se séparer
d'un être cher, dont on a à peine joui. Et puis, cet âge ré-
clame des soins que la famille seule sait donner. De sorte
que, ainsi séparé des siens, le jeune élève devra penser par
lui-même et agir pour lui-même. Il aura à surmonter l'ennui,
et il souffrira dans son coeur d'être séparé des affections de
famille. Et en voulant trop bien préparer la lutte pour la vie,
ne court-il pas risque d'empoisonner cette vie par des sou-
venirs douloureux?

Certains éducateurs de vocation ont prévu ce cas. Pour
parer aux côtés pénibles de cet éloignement, ils ont établi
des écoles où l'enfant retrouve une vrai famille, une intimité
qui lui rappelle es affections laissées au foyer. De nom-
breuses famillcs y ont trouvé, avec le confort et la sollicitude
qu'elles voulaient pour leurs enfants, une formation vraiment
virile, quoique douce, et une connaissance solide de l'anglais
en même temps qu'une éducation commerciale bien entendue.
Les études s'y terminent par des examens sérieux et les di-
plômes obtenus sont la garantie officielle de la valeur des
élèves.

Mais cette valeur qu'on se plait à leur reconnaitre au
sortir de l'école, est-elle ce que le commerce actif a anticipé.
Nous pouvons affirmer que NON. La preuve en est donnée
tous les jours ou presque. La plupart des élèves entrant pour
la première fois dans une maison d'affaires sont tout à fait
dépaysés. Ils se présentent avec un certain bagage de tech-
nique, mais ne possèdent rien ou à peu près au point de vue
pratique. Il y a à cela plusieurs raisons; mais la principale
réside dans le choix des livres qu'on a mis à sa disposition
durant ses études. Nous tenons à remarquer ici qu'il nous a
été donné de consulter certains de ces livres qui sont d'une
fausseté trop évidente. Assurément, si l'élève souffre de ce
que les outils qu'on lui a mis dans les mains n'étaient pas
appropriés au travail qu'il était appelé à exécuter, il ne faut
pas s'en prendre à lui. C'est au maître qu'il faut en demander
compte. Certains professeurs se sont crus à ce point com-
pétents qu'ils ne jurent plus que par leur science. Et ils sont
si peu compétents en réalité, qu'ils emploient dans leur école
des livres dont la lecture ferait rire un homme sérieux si
elle n'était pas au plus haut point ridicule et malfaisante.
C'est ainsi qu'on met entre les mains des élèves des méthodes
qui enseignent à calculer le profit du marchand d'après le
prix coûtant. Or, voilà un principe des plus faux et qui a
mis dans l'embarras et les mauvaises affaires plus d'un débu-
tant dans le commerce. Ces livres proposent, par exemple, à
l'élève un problème comme celui-ci: "Un marchand ayant
acheté pour $5,ooo de marchandises, les revend à une avance
de 20 pour cent du prix coûtant; quel profit lui rapportera la
transaction?" Et la réponse toute indiquée à la même page
du livre dit: "Le profit égale $i,ooo." Erreur profonde qu'un
professeur expérimenté se doit à lui-même d'écarter de ses
élèves, car il sait bien ou devrait savoir que le profit ne se
calcule pas ainsi d'après le prix d'achat, mais bien d'après le
prix de vente qui, lui, est basé sur un budget établi d'avance,
mais toujours sujet à certaines variations plus ou moins pro-
noncées. De pareils livres d'enseignement devraient être
bannis de la circulation parce que s'ils contiennent une absur-
dité comme celle que nous avons relevée ainsi d'un seul coup
d'oeil, ils sont susceptibles d'en fournir un grand nombre de
plus fausses et de plus regrettables les unes que les autres.

Il existe pourtant un remède à cela. Quoiqu'on ne con-
sente pas à l'admettre dans tous les quartiers, il n'en réside
pas moins dans l'uniformité de livres soumis à et approuvés
par une commission spéciale compétente. En faisant en sorte
de ne répandre dans notre champ d'éducation que des prin-
cipes et une théorie véridiques, on est sûr de former des
élèves compétents capables de devenir plus tard des servi-
teurs utiles d'abord et des hommes d'affaires heureux ensuite.

DE L'IMPORTANCE DE L'EMBALLAGE.

On dit vulgairement: l'habit fait le moine; c'est bien sou-
vent le cas pour l'emballage. Certains pays l'ont compris
parfaitement, et l'Angleterre, notamment, doit en grande
partie la vogue dont ses produits jouissent dans le monde
entier aux soins apportés à ses emballages.
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L'emballage est considéré chez elle comme le complé-
ment indispensable de toute réclame bien comprise.

L'Amérique a suivi cet exemple et s'est appliquée, de
nos jours, à devancer ses concurrents et y est parvenue.
Qui n'a assisté au débarquement des envois faits par des
expéditeurs américains? Leurs caisses, leurs barils coquets
tout enluminés de marques offrent un aspect des plus at-
trayants. Comment douter de la qualité du contenu de ces
mille produits si bien présentés?

Il ne faut pas, chez nous, rester réfractaire à ce progrès.
Nous ne devons pas nous laisser envahir par la routine.
Nous ne devons pas considérer l'emballage comme chose
négligeable.

Des centaines d'industriels dépensent, chaque année, des
sommes importantes à l'achat de calendriers et de pancartes
chromographiées et négligent de dépenser quelques sous
pour avoir un emballage soigné, revêtu de leur nom, de leur
marque, de leur réclame en un mot.

Le calendrier, la pancarte se clouent au mur et s'y fixent;
tandis que l'emballage, boite ou caisse, véritable réclame
ambulante, voyage du fabricant au détaillant, du détaillant
au consommateur. Vide, la caisse sert encore à toute espèce
d'usage, et lorsqu'enfin elle va échouer dans un terrain vague
ou au bord d'un trottoir, elle constitue encore aux yeux des
passants une réclame pour son maitre.

Qu'on ne nous dise pas que les fabriques d'emballages ne
sont pas à la hauteur de la situation. Il en existe, au con-
traire, de merveilleusement bien installées où tous les pro-
grès se trouvent réunis. Certaines emploient un personnel
important. On y fabrique la caisse entièrement à la ma-
chine; embrèvement, assemblage et jusqu'au clouage, tout y
est fait mécaniquement. La marque y est faite au feu avec
une finesse de détails, une variété de formes et un cachet ar-
tistique des plus séduisants.

Dans ces conditions l'apathie de certains industriels est
inexcusable et s'ils veulent prospérer, nous les engageons à
changer leur manière de faire et à mieux soigner leurs

Murray, président de l'Association des Voyageurs de Coni-
merce de Montréal, souhaita la bienvenue aux invités et aux
distingués personnages qui avaient bien voulu, par leur pré-
sence, rehausser l'éclat de cette réunion. Il espère que ce
nouveau pas, que viennent de faire les directeurs dans le but
de donner autant d'importance que possible à l'Association,
rencontrera pleinement l'approbation de tous les membres et
que ceux-ci s'efforceront d'encourager le nouveau club.

Invité à parler, l'hor. Louis Coderre déclare qu'il est très
heureux de pouvoir prouver par sa présence l'intérêt qu'il
porte à tout ce qui regarde les voyageurs de commerce; il a
toujours été leur ami, et espère le demeurer toujours. Il les
félicite sur leur nouveau local qui fait honneur non seulement
à l'Association, mais aussi à toute la ville de Montréal.

M. Ames, le député de la division de St-Antoine, et M.
Fortier, président des Voyageurs de Commerce du Canada,
parlèrent aussi dans les mêmes ternies, puis Son Honneur le
maire Lavallée déclare le club officiellement ouvert à tous
les membres de l'Association des Voyageurs de Commerce
de Montréal.

MM. Olivar Asselin, Mtre Bisaillon, prononcèrent aussi
quelques paroles.

Les officiers de l'Association des Voyageurs de Com-
merce de Montréal sont: - Président, M. W. Murray; vice-
président, M. D.-T. Urquhart; secrétaire, M. Henri Dupuis;
trésorier, M. Paul Roy; directeurs: MM. T. Bronton, W.
Wise, McCafrey, E. Lorne, W. Winson, N. Graham et
M. McGuire.

LA PROCHAINE EXPOSITION.

L'exposition de produits alimentaires, dont nous avons
déjà eu occasion d'entretenir nos lecteurs il y a quelque
temps, s'ouvrira le ii octobre, à l'arsenal du 65ième Régi-
ment, et durera jusqu'au 18 octobre inclusivement.

emballages. Dans une prochaine édition, nous nous proposons de
Nous ne leur disons pas de réduire leurs frais de calen- publier le plan de la salle d'exposition et un modèle de bou-

driers, gravures et pancartes, mais nous leur conseillons tique d'exhibit.
d'ajouter au même titre de réclame quelques dollars au coût D'autre part, voulant profiter de ce que tout le monde
de leurs caisses pour avoir un emballage digne de leur im- commercial viendra à Montréal à l'occasion de l'exposition,
portance et capable de lutter avantageusement contre les la section de Québec de l'Association des Marchands Dé-
produits étrangers. tailleurs du Canada, Incorporée, a décidé de tenir sa conven-

tion annuelle les 14 et 15 octobre prochain.
Nous publierons dans notre prochaine édition un résumé

LE OAER ECOMMERCE. des instructions aux délégués publiées par la E. C. P. A. et
relatives à la réduction des taux faite aux voyageurs à cette

Le maire Lavallée préside à prinauguration du nouveau lde c

de leur Association.

Plus de deux cents personnes ont assisté, mercredi soir, L'INONDATION DE DAYTON ET LA CONDUITE DE
p l'inauguration du nouveau local du Club des Voyageurs de M. JOHN H. PATTERSON.

ommerce, édifice Read, rue St-Alexandre. La cérémonie ade n cen
été présidée par Son Honneur le maire L.-A. Lavallée, quis
était accompagné de MM. L Coderre et H.-B. Ames, mem- d'inondations vinrent se déchainer sur Dayton, John H. Pat

bres du parlement fédéral. terson se montra à la hauteur de ces trybles évènements.

Les invités furent reçus par le président et le vice-prési- Les responsabilités gravitent autour des hommes qui peuvent

dent du club, MM. W.-C. Murray et D. Urquhart, qui les en soutenir le poids et ce sont les gens qui savent surmonter

conduisirent à travers les somptueux appartements. les difficultés le plus grandes qui s'en occupent.

Les Voyageurs de Commerce peuvent être ers d'eux- Patterson est l'homme qui, plus que tout autre, a tiré le

mêmes, car ils ont certainement là un des plus beaux clubs cosmos du chaos.

de la ville; salons, fumoirs, salles de billard, salles à manger, Tandis que la rivière continuait à déborder et que per-
etc., on n'a rien oublié et tout y est d'un réel goût artistique sonne ne savait ce qu'il en adviendrait, John H. Patterson
aussi bien que d'un confort moderne. commença par télégraphier pour faire venir des canots-auto-

Quand tous eurent fait une visite d'inspection, M. W. mobiles. Il ne demanda pas qu'on les envoyât, il l'exigea et
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les canots-automobiles arrivèrent. Puis il télégraphia pour
qu'on envoyât des camions-automobiles; on les envoya et ils
servirent à débarrasser les débris.

Patterson fit sortir tous les charpentiers de la National
Cash Register Company, cent cinquante ouvriers expéri-
imientés, et leur fit construire des radeaux. Tout le personnel
de cette grande institution fut mis au service. des gens qui
avaient besoin de secours. Pas un homme, pas une femme
n'eut son salaire réduit ou enlevé. Tout le monde eut son
temps payé, plus un tiers.

En ce qui concerne John H. Patterson lui-même, il tra-
vailla pendant trois journées de huit heures chaque et pen-
dant 48 heures il ne dormit autant dire pas et ne prit presque
aucune nourriture. Puis, pour se reposer,5l: prit un bain turc,
fit une promenade à cheval, sommeilla quelques instants,
puis se remit au travail - cet homme de soixante-dix ans qui
a appris à respirer et à penser et qui a le corps d'un lutteur
et le coeur généreux d'un jeune homme.

THE PHILISTINE.

LES MARCHANDS DE NOUVEAUTES.

Les Marchands de Nouveautés, section de Montréal de
l'Association des Marchands Détailleurs du Canada, ont tenu
mardi soir une importante réunion dans le local de l'Asso-
ciation. Entre autres choses, il a été décidé que le pique-
nique annuel aurait lieu cette année le jeudi 17 juillet au
Parc Otterburn.

M. Thomas Oakes a été choisi comme président du co-
mité général d'organisation.

Quant aux autres comités auxiliaires, ils seront formés
d'ici quelques jours et nous en feront part à nos lecteurs
dans notre prochaine édition.

MISE AU POINT.

Les travaux dans notre port.

Dans notre édition du 30 mai, nous avons donné publi-
cité à une entrevue que nous avions eue avec M. W.-G. Ross,
président de la Commission du Port, relativement aux modi-
fications que l'on fait subir à différentes sections de quais.

Il s'agissait d'une rumeur allant à dire que les quais qui
avaient jusqu'ici servi d'attache au petit cabotage allaient
avoir leur niveau surélevé à la hauteur des autres quais à
haut niveau, ce qui aurait eu pour effet de déplacer le point
d'arrivage des barges et autres petits vaisseaux faisant -le
trafic fluvial. Malheureusement, il y eût malentendu quant
aux numéros des sections et il s'ensuivit une confusion qui
fit dire au président de la Commission que la rumeur était
fausse.

La réponse a été relevée depuis et nous avons eu avec
les autorités du port une explication qui suffira, cette fois, à
mettre les choses au point.

Effectivement, la Commission fait exécuter en ce mo-
ment les plans relatifs aux sections 24 et 25, plans préparés
sous l'ancienne Commission et qui pourvoient à l'élévation à
haut niveau des dites sections. Toutefois, il ne faut pas s'a-
larmer de ce fait, attendu que ces deux sections 24 et 25 ne

sont pas destinées au service des petits bateaux. On sait que
ces deux quais servent, depuis de nombreuses années, de
point d'attache aux steamers de l'agence Reford, à ceux de
la Quebec Steamship Co., etc.

Mais les deux sections suivantes à l'est, 26 et 27, sont
celles destinées au petit cabotage et dont le niveau ne sera
pas changé.

On objectera peut-être que les sections 24 et 25 ont pu
être souvent très utiles à la petite navigation et que, une fois
leur niveau haussé, ils ne pourront plus être utiles qu'aux
vaisseaux de fort tonnage.

A cela MM. les Commissaires répondent que le com-
merce a tort de s'alarmer, et ils ajoutent qu'ils ont pourvu
aux besoins de tout le monde. Si les vaisseaux de petit ton-
nage ne peuvent plus accoster aux sections 24 et 25, comme
ils ont pu le faire incidemment dans le passé, les Commis-
saires leur ont, d'autre part, ménagé plus d'espace au quai
Victoria lorsque les travaux à cet endroit seront terminés.

La flotte de la Compagnie de Navigation Richelieu &
Ontario aura ses pontons plus au fond de l'anse formée par
le quai et tout l'intérieur de ce quai, construit à bas niveau,
est réservé aux barges, radeaux et aux cabotiers de petit
tonnage.

Ce n'est pas tout; mais nous ne pouvons en dire davan-
tage pour le moment.

En tout cas, nous avons du colonel Labelle, l'un des
Commissaires, l'assurance que, sous l'administration actuelle
du Port de Montréal, la petite navigation sera protégée tout
comme la navigation océanique. Nous avons sous les yeux
les plans démontrant ce qui reste à faire comme améliora-
tions au port, et nous sommes en mesure de dire que, quand
ces travaux seront exécutés, le port de Montréal pourra don-
ner toute l'accommodation désirable aux vaisseaux de tout
jaugeageL

LA CONVENTION DES BANQUIERS.

Le premier groupe des banquiers américains qui se ren-
dront à Ottawa cette semaine pour y tenir leur convention
est arrivé ici hier soir. Ils repartiront dès aujourd'hui pour
la Capitale, où les rejoindront les sept autres groupes qui
passeront ici aujourd'hui.

L'idée de la convention est plus pour célébrer les cent
années de paix entre le Canada et les Etats-Unis que pour
traiter d'affaires.

Quelqu'importantes questions seront débattues, entre au-
tres celle de l'amélioration du système d'Echange avec l'Ouest
Canadien.

Un programme varié a été préparé pour les visiteurs qui
seront les hôtes de l'Association des Banquiers d'Ottawa,
lors de leur séjour dans la Capitale.

La convention qui commencera aujourd'hui se terminera
vendredi soir par un banquet au Château Laurier, où le
Premier-Ministre, le juge en chef Fitzpatrick et plusieurs
autres orateurs bien connus adresseront la parole.

Au retour, les visiteurs s'arrêteront à Montréal et seront
les hôtes de l'Association des Banquiers de cette ville et un
banquet sera donné en leur honneur.

POUR L'EUROPE.

M. J.-O. Gareau, marchand de nouveautés du quartier
nord, s'embarquera ces jours-ci pour l'Europe où il se rend
dans l'intérêt de son commerce.
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LA SITUATION.
Voici les prix, en dernière heure, de la

mélasse:
En stock ou pour arriver - Ile de

Montréal.
Fancy Choix

Tonneau (puncheon).. 41 WK 39 WR
Baril . . . . . . . . . 44 YG 42 Wl
¼ Baril . . . . . . . . 46 YE 44 YN
Gallon . . . . . . . . 47 YE 45 YN
Territoire combiné hors de Montréal.

Tonneau (puncheon).. 39 WO 35 WY
Baril . . . . . . . . . 42 WP 38 WK
¼ Baril . . . . . . . . 44 YG 4o Wl
Territoire ouvert - Moins qu'un charge-

ment de wagon.
Tonneau (puncheon)-- 36 WO 35 WY
Baril . . . . . . . . . 39 WP 38 WK
y Baril . . . . . . . . 41 YG 40 WI

Hors de l'Ile de Montréal.
Tonneau (puncheon).. 35 WY 35 WY
Baril . . . . . . . .. 38 WK 38 WK
V Baril . . . . . . . . 40 WI 4o WI

En chargement de wagon ex-magasin
Montréal.

Il y a donc eu une légère augmenta-
tion des prix ne s'élevant qu'à 3c. au
plus. Pour les arachides (peanuts), il y
a eu augmentation de ¼c. Le commerce
continue à être très prospère et tout
fait prévoir qu'un nouveau record, en ce
qui concerne le volume des affaires, sera
établi cette année. Dans la plupart des
maisons de gros, on ne se plaint pas au
sujet des collections ni des expéditions.

SUCRES
Nous cotons:

Extra granulé, sac les zoo Ibs. 4.30
Extra granulé, ball 5 x 20 roo Ibs. 4.40
Extra ground, baril les zoo Ibs. 4.70
Extra ground, bte 50 Ibs. oo lbs. 4.90
Extra ground, i bte 25 lb., 1oo lb. 5.ro
No i Yellow, bar:l les zoo Ibs. 3.95
No r Yellow, sac les zoo Ibs. 3.90
Powdered, baril loo Ibs. 4.50
Powdered, bte So lbs. les zoo Ibs. 4.70
Paris Lumps, i bte 25 lbs. zoo lbs. 5.35
Crystal Diamond, btes zoo lbs. 5.05
Crystal Diamond, I bte 50 Ibs.

les roo'lbs. 5.15
Crystal Diamond, i bte 25 Ibs.

les oo Ibs. 5.35
Crystal Diamond, Domino, 20

cartons 5 lbs. les zoo Ibs. 0.35
Sucres bruts cristallisés, lb. 0.04
Sucres bruts non cristallisés, lb. 0.031

Ces prix s'entendent au magasin du
vendeur à Montréal.

MELASSES
Très bonne demande.

Barbade, choix, tonne 0.36 0.37 0.39
Barbade, tierce et qrt. 0.39 0.40 0.42
Barbade, demi qrt. 0.41 0.42 0.44
Mélasse, fancy, tonne 0.38 0.39 0.41
Mélasse, fancy, tierce et

quart 0.41 0.42 0.44
Mélasse, fancy, demi qrt. 0.43 0.44 0.46

Les prix s'entendent: rère colonne.
Pour territoire ouvert; 2e colonne, pour
territoire combiné; 3e colonne, pour
Montréal et ses environs.

LARD AMERICAIN
le qualité, le quart
2e qualité, le quart

30.00
29.50
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3e qualité, le quart 27.50 EPICES PURES. GRAINES ET SEL
SAINDOUX

Bonne demande.
La lb.

Saindoux pur, en tinette 0.l5
Saindoux pur, en seau $3.20
Saindoux pur, cse de io lbs. 0.lot
Saindoux pur, cse de 5 lbs o. i6s
Saindoux pur, cse de 3 lbs. 0.163
FARINES ET PATES ALIMEN-

TAIRES
Pâtes alimentaires

Bonne demande.
Nous cotons:

Arrow root, boite de 7 lbs.
Farine Five Roses, qrt.
Farine Five Roses, sac
Farine Household, ort.
Far. "Regal", qrt.
Far. patente hongroise, qrt.
Farine à pâtis. Océan, qrt.
Far. "Regal", sac
Far. d'avoine granulée, sac
Far. d'avoine standard, sac
Farine d'avoine fine, sac
Farine d'avoine roulée, brl.
Farine d'avoine roulée, sac
Farine de sarrasin, sac
Far de blé-d'Inde, sac
Banner, Saxon et Quaker

0ats, et Ogilvie, caisse
Cream of wheat, ese
Fécule de mais, le qîté, lb.
Fécule de mais, 2e qlté, lb.
Fécule de pommes de terre,

qrts de i lb., doz.
Vermicelle macaroni et

spaghetti Canadiens btes
de 5 lbs., lb. ~

En vrac
Paquets de i lb.

Nouillettes aux oeufs:
Paquets de I lb., lb.
Spaghetti, pâtes assorties:

alphabets, chiffres, ani-
maux nouilles, coudes,
importés en vrac, lb.

F.n paquets de i lb.
Tapioca pearl, en sac, la
Tapioca seed, en sac, la
Tapioca flake
Sagou

FROMAGES CANAD
Bonne demande.
Les fromages petits et g

dent aux épiciers 141c et 15
Poisson salé.

Morue salée, No r
VINAIGRE

Nous cotons, prix nets:
Bollinan. cruches paillées, 4

gall. imp. cruche
Domestique triple, cruches

paillées. 4 gal. imp. cruche
72 grains. le gail.
88 grains, le gall.
-8 grains (proof), le gall.

THES
Il et arrivé sur place des

pon de la première cueillett
généreuse et saveur exquise,
régal que Madame Crysta
cette année aux gourmets.

o.oo
0.00
0.00
0.00
o.oo
0.00
0.00
0.00
0.00
0.00
0.00
0.00
0.00
0.00

0.00
0.00
0.071
0.05

0.00

0.00

0.15
6.25
3.25
6.25
6.70
6.40
5.85
3.20
2.50
2.50
2.50
4.75
2.25
2.75
2.00

4.00
5.75
0.071
0.0s

1.35

O. 271

Bonne demande courante.
Nous cotons:

Alîspice, moulu lb.
Anis
Canary Seed
Cannelle, moulue
Cannelle en mattes
Clous de girofle moulus
Chicorée canadienne
Clous de girofle entiers
Colza
Crème de tartre
Gingembre moulu
Gingembre en racine
Graine de lin non moul.
Graine de lin moulue
Graine de chanvre
Macis moulu
Mixed spices moulues
Muscade
Muscade moulue
Piments (clous ronds)
Poivre blanc rond
Poivre blanc moulu
Poivre noir rand
Poivre noir moulu
Poivre de Cayenne pur
Whole pickle spice
Sel fin en sac
Sel fin en i de sac
Sel fin, quart, 3 lbs.
Sel fin, quart, 5 lbs.
Sel fin, quart, 7 Ibs.
Sel fin. en quart de 28o .a.

Ordinary fine
Fine
Dairy
Cheese
Gros sel, sac

ORGE

o.15 o.18
o.08 0.09
o.o8 o.o9
0.20 0.24
o.18 0.22
o.26 0.33
0.12 0.13
0.24 0.32
o.o6 0.08
0.22 0.23
0.20 0.30
0.17.. P.20
o.o4 0.05

0.00 0.90
o.18 0.22
0.20 0.35
0.00 0.50
0.071 0.10
0.25 0.27
0.23 0.27
0.15 0.17
o.î6 o.2o
0.21 0.25
o.16 o.ao

1.35
0.00 0.45
0.00 3.25

0.00 
3.10.00 a

0.00 1.80
0.00 2.05
0.00 2.15
0.00 2.45
9.65 o.8o

0.00 0.05t Légumes secis.
0.00 0.07 Nous cotons:

0.00 0.071 Orge mondé (pot), sac 0.00
Orge mondé (pot), baril 0.00
Fèves de Lima de Cal., lb. o.o6i
Orge mondé (Pearl), sac 0.00

0.00 0.071 Fèves blanches, Can., lb. 0.03
0.00 o.o8 Fèves jaunes minot 2.00
o.os o.o6 Lentilles rouges, par sac, lb. 0.05
o.o6 0.07 Lentilles vertes, par sac, lb. 0.06
0.071 0.08 Pois Verts, No i lb. 0.05
o.o5 o.o6 Pois cassés, le sac 0.04

Blé-d'Inde à soupe, cassé,
IENS le sac 0.00

RIZ
ros se Yen- La demande est bonne.
c la livre.c la ivre. Nous cotons:

R12 importés:
0.141 0.15 Riz Patna, sacs de 112 Ibs.,

suivant qualité lb. o.o.2
Riz Carolina o.2
Riz moulu 0.00

0.00 2.20 Riz soufflé (puffed) cse de
.6 paquets de 2 pintes 0.00

0.00 1.25 Riz décortiqués au Canada:
0.0N 0.12 Les prix ci-dessous s'entendent
0.0 0T5 Montréal.ge ad 5(ot)
0.00 0.19 Qualité B.sa20Ib. .0

Qualité C. sac loci lbs. 0.00
Sparkle 0.00

thés du Ja- Tndia Brigt (sac de Ca. Ibs) o.o
Fe. Liqueur C bustre 0.00

telle est le Polished Patna 0.00
Lntum offre Pearl Patna 0.00
Imperial Glacé Patna 0.04

3.10
6.50
0.07
4.85
0.031
2.10
o.o6
0.07
0.05i
0.041

2.10

0.06
0.09
o.o6

4.25

f.o.b.

3.35
3.25
5.10
3.50
3.60
4.40
4.60
4.90
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Crystal Japan o.oo 5.10
Snow Japan 0.00 5.10
Ice Drips Japan o.oo 5.45

FRUITS SECS
Assez bonne demande.
Nous cotons:
DJattes et figues:

Dattes en vrac i lb. 0.00 0.05
Dattes en pqts de i IL o.o6i 0.07
Figues sèches en boites,
3 couronnes Ilb. o.091 0.101
7 couronnes lb. 0.1.3à 0.145 couronnes - lb. o.111 0.12
6 couronnes IL 0.13 0.131
9 couronnes IL 0.141 0.15
16 onces bte o.îîl 0.12à
ici onces bit 0.071 0.08
Raisins de Corinthe. Lb.Corinthe Filiatras, en vrac o.o6* o. o7

Corinthe Filiatras en car-
tons i IL 0.071 0i.081
Raisins de Malaga. Lb.

Rideau bte 0.00 2.5-0
Balmoral bte 0.00 3.00
Orléans bte 0.00 4.00

Roai Excelsior bte 0.00 5.50
Ra~isins Sultana.L.j En vrac 0.00 0.11

Cartons, i lb. manquent
Raisins de Valence. Lb.

Valence fine off Stalk, btes
de 28 lbs. 0.00 0.00

Valence Seiected, btes de
28 lbs. 0.00 0.00

Valence Layers, 4 cour.,
btes de 28 lbs. 0.0o. 0o91
Raisins de Californie. Lb.

Epépinés, paq. i lb.. fancy 0.00 o.o8
Epépinés, paq. i lb., choix 0.00 0.071

Noix et Amandes. Lb.
Amandes Tarragone o. î6 o. 17
Amandes Valence écalées 0.37 0. 39Avelines 0.13 0.Noix de Grenoble Mayette 0.iS o.9
Noix Marbot 0.131 0.141
Noix de Bordeaux écalées 0.27 0.28
Noix (lu Brésil 0.19 0.20
Noix de coco râpées, à la lb. 0.20 0.22
Noix Pécan polies 0.17 o.18
Noix Pécan cassées 0.00 0.00
Peanuts non rôties. Sun o.0o 0.081
Peanuts non rôties, Bon Ton o.oo o.oçî
Peanuts non rôties, Coon 0.00 0.07
Peanuts rôties, Coon o.o81 0.091
Peanuts rôties, G. 0.091 0.104
Peanuts non rôties, G. 0.o0 0.08
Peanuts rôties, Sun o.1o1 0.111
Peanuts rôties, Bon Ton oi.iii o.îî*
Pruneaux 30/40 0.00 0.11
Pruneaux 40/50 0.00 o.09*
Pruneaux 50/60 o.o0o 0.81
Pruneaux 60/70 0.00 0.07*
Pruneaux 7o/8o 0.00 0:07
Pruneaux 80/90 0.00 o . 61
Pruneaux 90/loo 0.00 o.o6

Fruits évaporés. Lb.
Abricots, boite 25 Ibm. 0.00 0. 141
Nectarines 0.00 0 nT
Pêches, boite 25 lhs. 0.00 0 .091
Poires, boîte 25 lbs. 0.00 0. 12t
Pommes tranchées, évapo-

rées. Mtes de go lbs. 0.00 o o6i
Pelures de fruits. Lb.

Citron 0.10* 0.11
Citrnnelle 0.161 0.17
Ornrize 0.11* 0.12

CONSERVES ALIMENTAIRES
Conserves de Légumes

Très henne demande.
Nous cotons:

No T No?6ýçrerizeg (Pointe-;), 2 lhq. 2 ng l no
Anerires entières can.. -2 tbm. o on 2 a

A.qperwes Californie, 2* ibm. 0.00 1 r
Epinards 2 Ibo. 0.00 i.60

Betteraves tranchées, 3 ibs.
Blé d'Inde 2 lbs.
Blé d'Inde en épis, gai.
Cýatsup, bte 2 Ibs. doz.
Catsup au gai. doz.
Champignons hôtel, boite
Champignons, ier choix
Champignons, choix, btes
Choux dc Bruxelles împ.
Choux-fleurs 2 lbs.
Citrouilles 3 lbs.
Citrouilles gai.
Epinards gai.

Epinards 2 lbs.
Epînards 3 lbs.
Epinards imp. bte
Fèves Golden Wax, 2 lbs.
Fèves Vertes 2 lbs.
Fèves de Lima 2 lbs.
Flageolets importés bte
Haricots verts iînp. bte
Macédoine de légumes, bte
Marinades en seau, 5 gai.
Petits pois imp. moyens bte
Petits pois imp. mi-fins bte
Petits pois inp., fins, bte
Petits pois împ. ext. fins, bte
Petits pois imp., surfins, bte
P'ois Can. English Garden
Pois Can. Eariy June
P'ois Swect Wrînkled
Pois Car.. Ext. Fine Sifted
Succotash 2 Iba.
Tomates P. S. 1., 3 lbs.
Tomates P. S. 1., 3 Iba. non

livrées
T.omates, 3 lbs., doz.
Tomates, gaîl.
Truffes. J boite

0.00 1 .321
0.00 1.u0
0.00 4.77à
0.00 0.t85
0.00 5.00

0. 131 0. 141
0. 20 0.21
0.17 o.18
0.17 0.18
0.00c 1.65
0.00 o.82i
2.52J 2.55
0.00 5.30
0.00 1.271
0.00 1'.771
0.12 0.13
0.971 1.00
0.974 1.00
0.00 1.35
0.134 0.15
0.13 0.17
0.10 0.16
0.00 2.25
0.11 o.11*i
0.11 0.12
0.16 0.17
0.17 0.18
(manquent>
0.00 1.25
0.00 1.30
0.00 1.45
0.00 1.75
0.00 1.15
0.00 1.60

0.00

1-.35
4.00

ii lb. 0.00
Ananas importés 21 lbs. 0.00
Anîanas entiers (Cari.) 3 lb. 0.00
Ananas tranchés (Cani.) 2 Ilb. 0.00
Ananas râpés (emp. Can.)

2 Ibo. 0.00
Bluets Standard doz. o.oo
Cerises rouges avec noyau,

2 lbs. 1.55
Fraises, sirop épais, 2 lbs. o.oo
Framboises, sirop épais,

2 lbs. 2.121
Gadelles rouges, sirop épais,

2 lbs. 0.00
Gadelles noires, sirop épais,

2 lbs. 0.00
Groseilles, sirop épais.

2 lbs. 0.00
Marinades can. i gaI, gaI. o.oo
Olives, ! gaI, gaI. 1.271
Pèches jaunes 2 lbs. 0.00
Pêches 3 lbs. o.oo
Poires (Bartlett) 2 lbs. 1.75
Poires 3 lbs. 2.35
Pommes 3 lbs. 0.00
Mûres, sirop "?a-- 2 lbs. 0.00
Pommes Stanoiarj gai. 2.52J
Prunes Damson, sirop épais,

2 Ibs. î.îo
Prunes Lombard, sirop épais.

2 Ibm. o.oo
Prunes de Californie. 24 Ilb. o.eo
Prunes Greengage, sirop

épais 2 Ibm. onoo
Rhubarbe Prcserved. 2 Ibm. 0.00
Cerises blanches doz. o.oo
Cerises noires <loz. 0.oe
Frainboîqes doz. 0.00
Mfmrpq doz. non
Gadelleq roulres doz. 0.00

Conserve, de poissonn
Trj.q bonne demande.

Anhi l 'huile <Squivant
format) dnz. î.60

Coviar i lb. doz. 3.60

0.00
1-4-
4.021
5.40
2.25
2.50
2.30
1 .75

1.771
1 .25

1.55*
2.15

2.15

1.97*

2.00

2.00
o.8o
1-.70
I .50
2.25
1.771
2.371
1.10
2.00
2.55

1.1T5

2.74 Nous cotons:
Acide borique, bris de 336 Ibo., lb.

1 .30 Alun, barils de 336 lbs.
1.50 Alun, barils de 112 Ibs.
2.2ý Arcanson, lb. 0.03§
2.40 Blanc de céruse, bris de 336 Ibs.
2.40 Bois de campèche, lpqt de * lb.
2 40 ion Iba.
2. 4m Borax en cristaux, bris de 336

Ibs. lb. o.oS
Roules à mites " 0.00
Camomille '0.00

Canreche (E.xtrait de)-
boites de 12 lhs. 0 .00

450 btes 2j lhs., pqt iIL lb. " i.
3.75 Camphre, la livre 0.00 0

Caviar à lb. doz.
Crabes 1 lb. doz.
Crevettes en saumure, 1 Ilb.
Crevettes sans saumure, i lb.
i1 innan Haddîes doz.
Harengs frais, importés,

doz.
Harengs marinés, imp.
1-arenEzs aux Tom., imp."
Harengs kippered, impHarengs canadiens kipperced
Harengs canadiens, sauce

tomatesE
Homards, bte plate, 1 Ilb.
H-Iomards, bte plate, i lb.
Homards, bte h., i lb."
Hluitres (solid meat), 5 oz.

doz.E
Huitres <molid meat), ici oz.,

doz.E
Huîtres i lb.E
Huitres 2 lb.E
Maquereau, tin i lb., la doz.

Morue No 2 lb.
Morue grosse en quart lb.
Royans aux truffes et aux

achards bteE
Sardines cani. * bte, cse
Sardines françaises, i btes
Sardines françaises, * btesE
Sardines Norvège, à bte
Sardines Norvège, * bte 1~
Sardines Royan à l'huile, *
Sardines sans arètes E
Saumon Labrador 100 lbs.E
Saumon Cohoes, Fraser

River, i lb.

r.00
J.75
).00
0. 00
1.35

1.15
1.40
1.35
1.45
0.95

7.20
.3.00
1.60
1.50
1.40

1.20

1.40
1.70
1.00

0.95 1.00
5,75 5.80
3.05 3.10
5.40 5.50

0-00 1.40

0.00 2.00
0.00 1.50
0.00 2.45

0-00 1.45
(manque)
(manque)

0.17 o.18
2.75 3.00
o.16i 0.31
0.22 0.50

7.50 11.00
7.00 18.00
0-40 0.42
0.23 0.24
0.00 8.5o

Saumon rouge:
Horse Sboe et Clover Leaf,

boite basse, i lb. doz. o.oo 0.90
Horse Shoe et Clover Leaf,

boîte plate, i lb. doz. o.oo 2.9o
Saumon rouge Sockeye

(Rivers' Inlet), bte hau-
te, i lb. doz. (manque)

Saumon rouge du printemps,
bte haute, 1 lb. doz. 0.00 2.35

Saumon Humpback, i lb.
doz. 0.00 o.95

Truite des mers ioo Ibm. 0.00 7.00
HARENGS DU LABRADOR

Quarts 5.25
*quarts 3.00

FROMAGES IMPORTES
Bonne demande.
On cote le fromage de Gruyère:
Fromage entier de 261 lbs. ou de 8o

l11%.. 28 C à 30c la livre.
En quantité moindre. 2&c la livre.
Le fromage de Roquefort se vend de

32C à 33c la lb. et le Limbourg, 24C la
livre.

On cote encore:
Gorgonzola lb. 0. 25
Fdam do0.24

PRODUITS CHIMIQUES ET
DROGUES

0.10
o.oîf
0.02
0.04*
0.55
0.031
o. 65

o.o6
0.00
0.40

0.11
0.12

.75
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Carbonate d'ammoniaque,
bris 112 Ibm., 4 lba.. 0.15 0.20

cire blanche lb. 0.40 0.45
Couperose, bris 370 Iba. 0 .05 o.o2
Crème de tartre lb. o.24
Gélatine rouge en feuilles o.6o
Gélatine blanche en feuilles 0.35
Gélatine Knox en feuil., doz. 1.25 1.30
Gomme arabique lb. o. i5 o. 16
Houblon pressé, lb. (manque)
Lessive commune doz. 0.35
Lessive commune grosse 3.75
Paraffine pour cierges, lb. 0.1 0 . 12
Plâtre à terre, sac joo lba. _sac o.io
Poudre insecticide lb. 0.00 0.50
Résine blanche .. 0.031 0 .05
Résine G., suiv. quant. «' 0.o21 0.04
Salpétre en cristaux, brio

112 lbs. lb. 0.05 o.o6
Sel à Médecine 0.o1 0.02
Sel d'Epsom sac 224 lb., " o.oii 0.03
Soda à pâte, 112 lbs. 0.00 2.00

Soda à laver:
Sacs 224 lb.., ioo Ibs. 0.75 o.8o
Soude caustique en mor. lb. o.oo o.o2*
Soufre en bâtons, brios

Soufre moulu sacs 112 IL 1.65 1.70
Tourteaux de lin moulu, sac î.6o 1.70
V'itriol, bris 0.061 0.07
BOUGIES. CIERGES ET HUILES

DE SANCTUAIRE
Nous cotons:

B. Paraffine en vrac. boite de 4o lbs.:
6 à la lb. lb. 0.00 0.071

12à la lb. go 0.00 0.10
B3. Paraffine, 6 à la lb. 0.08 0.09
B. Paraffine, 12 à la lb. 0.081 0.094
B. Stéarique, 14 oz. 6 et 12 0.00 0. 12J
B. Stéarique, 16 oz. 6 et8 0.14 0.15
Cierges approuvés, lb. 0.00 0.371
Huile de 8 jours, gallon 1.20 1.30

PLATS EN BOIS
Nous cotons:

Carrés de i lb., crate 0.00 0.45
Carrés de 1 lb., crate 500 0.00 0.90
Carrés de 2 lbs., crate 500 0.00 1.02i
Carrés de 3 lbs., crate 0.00 0.571
Carrés de 5 lbs.. crate 0.00 0.72J

CUVETTES EN BOIS
Nous cotons:

Cuvette No o, la doz.
Cuvette No i, la doz.
Cuvette NO 2, la doz.
Cuvette NO 3, la doz.

BALAIS
Nous cotons:

A longs manches
Avec manches ordinaires

2 cordes
3 cordes
4 cordes
5 cordes

Le papier manille, 13 x

10.50
9.00

7.50
6.50

0.00 2.65
La dos

0.00 2.40
0.00 2.50
0.00 2.75
0.00 3.50

17, est coté

EPINGLES A LINGE
Epfingles ordinaires:

Boites de s grosses, la bte
Eringles à ressort:

Boites de 2 grosses, la bte
PAPIER D'EMBALLAGE

Papier Manille en rouleaux
Parier brun en rouleaux
MECHES. BRULEURS ET VE

DE LAMPES
Nous cotons,

'%4ches NO 2
Mè~ches NO 2
lstrhes No o
rfrleUrS No 2
Brûleurs No 1

lb.

dnz.

Brùleurs No o
lirfleurs, dessus verre (A)
Brûleurs, dcssus %erre (B,)
Chclnîmnees (climlax) No 2
CI:etnuîîîees (climax> No i
Chciines (climîax) No o
Clicl nîlnées (1 îîn;îîzm) No 2
t*lîciiiînées t li.nanza) No i

1.00
- o.6o

0.45
0.45
0.95
0.75

SAVON DE* CASTILLE
1Le sas n de Ma;rseille en seau se vend

$4.25 la cais et de gc-à ioc la livre,
poids iet, laiic ou mîarbré.

GRAISSE A ROUES
On cote:

(;rai 'se Impîîérial, cil lots de
grosse doz. 0.571

Caisse de 4 iliz. o.60
Graisse au mica.

Boites île i lb. (par 3 doz.)
doz. 0.90 0.95

Boites de 3 lbs. (par doz.) doZ. 2.25

HUILE D'OLIVE
Nous cotons:
Huile Loubîîn-

Pin tes
t.lioîîii es
i choineTis

L.'huiile duilisc 1
cotée:
Qrts
Pis
i pts

0.00 2.25
0.00 1.20
0.00 o.60

'arion et Guestier est

7.75 8.oo
4.374 4.50
2.45 2.50

HUILE DE CASTOR
Nous cotons: Grosse. Doz

Bouteilles de i oz. 3.60 0.35
BiiutefileS de 2 OZ. 5.00 0.45
Boiutecilles de 3 o1. 6.00 0.55S
Boliti-il1es de 4 oz. 7.25 0.65

HUILE DE FOIE DE MORUE
Nuts c-,ls: $i 75 à $2.00.
Botoieilles carrces de 16 onces, $3 75

la douzaine: ch,.jneuS $2.40 la douzaine;
I~ ~ $ 7hiîn $ ; la douzaine

HUIL-E DE COTON
Nu; cotons:
Au baril 0.95 1.10

HUILE DE RICIN PHIARMACEU-
TIQUE

Nous cotons au quart, par livre, gis
le gallon, $1.25. eni estagnan. par livre
9c à Toc.

Nous coton

Blanche Nii
ItInn-îîe N,
jaune No i
Jaune No 2

VASELINE

BALAIS

grosse 10.o0
10.20

14.40

'nan.2 cordcS 0.00
fl'fn.i co)r le 0.00

Manches de fauhrert (mon)p. doz.
HUILE DE PETROLE

0.75 \Tnsetrlfl<
rt'qAs;trnl Oti vol. 0. 22

0.90 Standard L'i'fl. le 921. 0.771
CRAINS PT FARINES

o.o.14 Marché de Chicago
0.. .u' rapPocrt dii L2niverflement sur la ré-

RRES ihic 1,Vh'ede(l en loi 3. pihllé il,
lél'it de 1-1 zl-îiî1 nf e* conifirnlé les allé-

ftié- (les exprtsii. La grande diminution
(le l'ap-birs ietn,-ilnt total visible a eil

0,22 polir ré-10 t :'t dle faire monter tin pieu les
0.15 priN: la ialiitc a été de i/<e à T/2. Le
0.12 ni is7 était lin peul plus cher: il était en
o.85 Iiiîi-ce de ui4c; l'avoine gaiznait de Vs8c
o.65 à 1c

Marché de Montréal
Grain&

L1a d.emiand(e des acheteurs étrangers a
et e t res liitée ces jours-ci pour toutes
les sot tes (le grains; le mnarclié reste
tres caulme et on nie prévoit p~~ as ulo
rat io'n d'ici àl quelque temps.

Nous cotons:
(«.\\"e k. No i E:xt. Fed 0.00 0.411

.\soine L(.W. No -, 000 0.4! I
As -oct W. .No 3 0.00 0.40i

Avoine Que. et Ont. No 2 M"Illîut
Avoinle Qulé. et Ont. No 3 0.00 0.36
Avoine Qué. et Ont. No 4 .manque
Sarrasin (.48 lbs ) 0.-5 os0
ltlé-dI' Itine séché au four ioa o,67
Bllé-d'linde jaune No 3 o.65 o.6

(Blé-d'Inde nouveau.)
Orge moulée manque

Marché de MontréaJ
Farine.

L e ton dul marché est t rès ferme ri ce
qui concerne les diverses qualités (le fa-
rri (le he (le printemps. en raison (le la
tendiîance à la hausse sur le nmarché <le
Wi nnipeg. nmais juisquaà préenlt les ii-

ieisn'ont pas changé le prix de la
farine. La demianîde (les acheteurs locaux
t de la camplagne est bien mecilleure

u ticl n l'a été dernièremenit et le mar-
chié est liar suite plus actif; les ventes dle
preîîiîéires piatentes se font à $5i40); cel-
les dles secondes à $.t.i le biaril cei sacs.
Le commerce. en ce qui concerne la fa-
rinc <Ile blé d'hiverest c-almîe les prix
sont inchangés; le-s patntes <le choix
sont cotées àî$ 5 les st raiglit rollers
sont cotés de $4.75j a $4.9.j par baril, cni
baril.

Issues de blé et avoine roulée.
L e nmarchée <les issues dle blé continue

-1t vre tres irrégulier cil raison île la de-
miandle limité-e dls aclit-teurs locaux et
due la camipagne et par suite- les mino-
ti-rs sont dispo>sés à rédluire les pîrix
chlir fu)s qu'il lit v(i.nlre (les bits
entiers: on a1 vendu du son dle $1.r à $16,
<ics shigrts à $18; néanmioinis, les prînci-
11iiix inoiitiers ii oint lias (-fTeetie cette
r(îItii,i: ils continuent à coiter le sont
ec i-l ar mii cri'lits mélangés à $17, les
shbrts à $io. les il<llings à $22 la toin-
ne(. sac, eîîinpris. hLes moulées sontu cal-
iiies; puîr grain. $30 à $32; miélanigées.

a2 $.28 la tonnîîe. Le ton (Ili marché
po ur l'as (iiie roulée reste ferme et il y
a assucz d'activité poiur la saison; on la
Vendi à $4-45 le biaril, en baril. et à $210i
tiar sac. Farine <le niais, marché calme
et inchangé à $3.75 par baril, en baril, et
à $u.853 le sac.

Nous cotons:

Patentes du printemps:
Royal Household 2 sacs 5.4o

Conserves de fruits
Très bonne demande.

Par doz.. groupe No r No 2
Ananis coupés en dés,
Five Roses 2 sacs 5.40
Glenora 2 sacs 4.90
Harvest Queen 2 sacs 4.90

Fortes à Boulanger:
Bakers Special 2 sacs 4.70
Manitoba S. B. 2 sacs 4.70
Keetob 2 sacs 4.70
Montcalm 2 sacs 4.70

Patentes d'Hiver:
l,'raiit!ht rollers 2 sacs 5.00
flurona (à pàtisserie) 2 sacs 5.8o
A 4.> 2 Sacs 5.30
17.r;ne de blé-d'Inde blanc pour

boulangers, 2 sacs 4.40
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Farine de blé-d'Inde pour engrais
2 sacs 4.50
Farine d'avoine:

Avoine roulée, sac de go Ibo. 2.32
Avoine roulée, baril 4.90

Issues de blé:
Son Man., au char, tonne 17.oo
Gru Man., au char, tonne îg.oo
Middlings d'Ontario, au char,

tonne 27.00 28.00
Moulée pure, au char 32.00 34.00
Moulée mélangée, au char 30.00 31.00

FOIN PRESSE ET FOURRAGE
Marché de Montréal

Nous cotons comme suit, au char:
Foin pressé No I 12.00 13.00
Foin pressé No 2 extra 11.50 12.00
Foin pressé No 2 bon 9.50 10.00
Foin pressé No 3 8.00 9.00
Foin mélangé de trèfle 8.00 9.00

Marché anglais
BEURRE

MM. Mills & Sparrow nous écrivent
de Londres à la date du 30 mai:

Nous avons eu un temps très chaud et
comme cela venait après une longue pé-
riode de froid et d'humidité, ce change-
ment n'en est que plus remarquable.
Somme toute, cela a eu pour effet de
rendre le marché plus calme; dans nom-
bre de cas les prix sont un peu plus fai-
bles, sauf pour les qualités de premier
choix dont il y a un pourcentage plus
faible que d'habitude en cette saison.
D'une façon générale on peut dire que
les seconde et troisième qualités ne s'a-
méliorent pas et comme on s'attend à
de forts stocks de la Sibérie, les pers-
pectives pour les qualités inférieures ne
sont certainemept pas encourageantes.

Australieu. - Il y a eu un bon appro-
visionnement cette semaine, provenant
des vapeurs "Orama", "Themistocles" et
"Limerick" et somme toute les marchan-
dises se sont très bien vendues; pour les
beurres de qualité supérieure les prix se
sont bien maintenus; les beurres de qua-
lités secondaires se sont mieux vendus
que dernièrement. Il y a trop de beurre
de qualité secondaire provenant d'Aus-
tralie et nous ne pouvons trop .recom-
mander aux manufacturiers de faire tout
leur possible de bien traiter leur crème,
pour pouvoir expédier plus de beurres de
choix. Les qualités secondaires ne don-
nent généralement satisfaction ni au fa-
bricant, ni à l'agent, ni au marchand dé-

* taillant.
Néo-Zélandais. - Il n'y a pas eu de

nouveaux arrivages, et par suite très peu
d'affaires, mais le peu qui restait de la
cargaison du dernier navire arrivé s'est
vendu aux prix récents.
Arrivages des colonies cette semaine.

Par le vapeur Orama, 4,5oo boites
d'Australien ,' par le vapeur Limerick
i11,500 boites' d'Australien; par le vapeur
Thémistocles, 4,750 boites d'Australien.

Danois. - Le Copenhague arrive in-
changé et bien que la quantité soit plus
considérable qu'il y a un an, la demande
reste excellente.

Sibérien. - Les arrivages depuis deux
ou trois semaines ont été faibles, mais il
y a eu une forte augmentation dans les
approvisionnements qu'on attend et on
enregistre de basses cotes pour livraison
en juin-juillet. On dit que la quantité de
beurre sibérien dépassera o-i5 p. c.
cette année celle de l'an dernier.

Français. - Ce 'genre de beurre a été
récemment très cher, mais en raison de
l'augmentation de l'approvisionnement,
on a fait de fortes réductions; la plupart
des qualités sont moins chères de 8/ par
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quintal. Ceci va stimuler la dem
Nous cotons:
Danois:-

3on, salé 92/o
rer Choix 113/o

Sibérien:-
:er Choix 1oo/o
2ième Choix 94/o
Bon 86/

Français:-
ier Choix îo/o
Bon à 2ième Choix 98/o

Irlandais:-
Salé 1o8/o
Sans sel îio/o

Victorien:-
rer Choix, salé 1o6/o
2ième Choix, salé 98/o
Bcn, salé 92/O
ier Choix, sans sel 108/o
Bon à 2ième choix, sans sel 96/o

Nouvelles Galles du Sud:-
ier Choix, salé 104/O
2ième Choix, salé 96/o
Bon, salé 92/O
ier Choix, sans sel 104/0 1o6/o
2ième Choix, sans sel 98/o

Queensland:-
ier Choix, salé 104/o
2ième Choix, salé 98/o
Bon, salé 92/o
1er Choix, sans sel 106/o
2ième Choix, sans sel 98/o
Bon, sans sel 94/O

Nouvelle-Zélande:-
ier Choix, salé 114/o
2ième Choix, salé io6/o
1er Choix, sans sel 114/o

Argentine:-
1er Choix, salé 102/O
ier Choix, sans sel 104/o
Halle aux beurre et fromage du

de Kamouraska.

ande.

96/o
115/o

102/0

98/o
92/O

114/O
104/o

xiro/o
112/0

108/0
102/0
96/o

110/o
104/O

zo6/o
100/0
94/O

1o8/o
102/o

1o6/o
102/O
96/o

ro8/o
102/0
96/o

I16/o
1o8/o
1 16/o

cog/o

comté

lise Verte, le 9 juin 1913. - Vendu à
The Dominion Fish & Fruit Co., Qué-
bec, 750 boites de beurre à raison de
24% cents la livre.

LES FROMAGERS DE QUEBEC
Résultats de la vente de beurre, au

Board of Trade, faite par M. Aug. Tru-
del, gérant de la Société Coopérative
Agiicole des Fromagers de Québec, le
25 mai 1913:
Quant. Quai. Acheteur Prix
428 No i choix Swift Canadian 26 V,
381 NO 2 Hodgson Bros. 263J
171 Pasteurisé jas. Daîrymple

From & Sons 26%

Quant. Quai. Aheteur Prix
178 LovelI & Christmas 11/2

FROMAGE.
Marché de Montréal

Haut choix, de l'Ouest
courant Iî;/C à 12C

Haut choix, de l'Ouest
octobre 12Y2c à 124

Haut choix, de l'Ouest
septembre 13c à 13Y

Prix vendants aux épiciers
Fromage fort. blanc, à la meule 17c

au morceau 18c
Fromage de Gruyère 27c à 28C
Fromage Oka 23C

Marché anglais
FROMAGE

Le marché du fromage a subi unI chan
gement durant les trois dernières sema
nes et sans aucun doute les accident
s'rvenus aux vapeurs de la Nouvell
7élande ont eu une influence considér
hle à ce sujet. L'incertitude qui régna
ail sujet du fromage à bord du vapeu
"Turakina" a cessé d'exister et il e

pratiquement sans valeur; à cause de la
collision du vapeur "Tainui", il est pro-
hable qu'une quantité considérable de
fromage n'arrivera pas à notre marché
en bonne condition.

Le fromage canadien est moins abon-
dant et les prix sesont élevés de 2/ à 3/
par quintal durant la semaine.

Le fromage canadien est coté 6o/-6i/
c.i.f. pour prompte expédition.

Nous cotons:
Canadien:-

ier Choix, blanc 63/o 64/0
2ième Choix, blanc 60/o 62/o
ier Choix, coloré 61/o 63/o
2ième Choix, coloré 59/o 6o/o
Nouveau, blanc et coloré 58/o 60/o

Nouvelle-Zélande:-
Blanc 60/o 62/o
Coloré 58/o 59/o 6o/o

Nous cotons:
Canadien, haut choix, blanc 62/o à 64/o
Canadien, choix, blanc 59/o à 61/o
Canadien, haut choix, coloré 61/o à 62/o
Canadien, choix, coloré 58/o à 6o/o
Néo-Zéalndais, blanc 59/0 à 6o/o
Néo-Zélandais, coloré 56/o à 57/0
Rapport de la Halle au beurre et fromage

pour le comté de Témiscouata.
Isle Verte, 2 juin 1913. - Vente tenue

le 2 juin à Trois-Pistoles: 650 boites
vendues à MM. Lovell & Christmas au
prix de 26 1/16 cents.

OEUFS
Les oeufs sont plus rares à la campa-

gne et les prix d'achats montent.
Marché de Montréal

No i 23c
No2 aoc
Strictement frais, choisis 26c
Strictement frais, en boites en car-

tons d'une douzaine. la doz., par
caisse de 30 douzaines 28c

Marché de Montréal
BEURRE

Haut choix, de crémerie, frais,
solide 27c

Choix, de crêmerie, frais, blocs
d'une livre . 273c

Seconds, de crémerie, solide 26c
Seconds, de crémerie, blocs d'une

livre 26%c
Beurre de ferme 23c à 24c
Beurre de ferme en rouleaux 23c à 24c

PEAUX VERTES
Très bonne de.nande.

Boeuf inspecté
Veau
Mouton, chaque
Agneau

LEGUMES
Céleri, la douz.
Betteraves, le sac
Carottes, la poche
Oignons Egyptiens, crate
Navets, le sac
Panais, la poche
Patates, le-sac de go Ibs.
Persil, la doz.

0.20 o.4o Poireaux, la
Raifort, la lb.
Salade de Montréal, doz.
Haricots verts. panier
Haricots jaunes. panier

13.50
19.00
1.15
0.20

0.00
0.00
0.00
0.00
0.00
0.0 0
0.00
0.25
douz.
0.40
0.00
0.35
0.35

I.00
1.25
1.25
2.50
1.50
I.00
0.90
0.30

0.45
0.50
0.40
0.40

FRUITS VERTS

c

c

1-
s
e-
a-
it
r

st

Bananes, régime
Tumho
Citrons Messine (3ooc)
Oranrce Valence No 420
Russette
Spy
Ben-Davis

2.00 2.50
0.00 2.75

0.00 4.00
0.00 5.25
0.00 4.60
0.00 5.50
3.50 4.00
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Table Alphabétique des Annonces
Assurance Mont-Royal

Baker & Ca. (Walte) .
Banque de Montréal ...
Banque d'Hochelaga..
B.inque q'ationa1e .......
Banque Moluon .,...

fanque Provinciale...
Bélanger & Bjl'anger..
Bowscr, S F. & Co....
Bright Light Co .... .....
British Colonial Pire Asa. ..
Brodie & Harvie ........

Canada, Cernent Co., lAd...
Canada starcb Co. Ltd...
Canada Lite Assurance Ca
Cancidian Postum. Cereal

Co., Ltd .............
Canadian Salt Co ........
Can. Shredded Wheat Ca..
Canie WVm. & S3ns Ca. Ltd..
Cavers Bras.............
Chaput L. Fils & Cie.
Charbonneau Elle .......
Church & Dwlght .......
Cie d'Assurance Mutuelle

du Commerce .........
City Ice Co., Ltd .... ....

35 Clark, Wm ..... ......... i9
Chapin Stephens ......... 42.

IR OlnO8 gras ........... 20
Cottam Bart .... ......... 36

38 Couillard Auguste......... 36
38 Cowan Ca ............... 7

38 Daltn Adding Machine Co.~
38 Deatea Alez ........ 3
38 Dom. Canners Co., Ld 3
37 Dom. Cartriâge CO. ----- 4
8 Dupré P. W. L&Cie..48

37 Rsiuàhait & Evans....3
35
18 Pederal Life Assurance CO. 34

Fonttine Henri.. . 36
50 Portier Joseph ............ 36

4 Gagnan, P.-A ............. 36
35 Garand, Terroux & Cie 37

Gendron hMfg. Ca ......... 48
Gillett Co. Ltd.. [E. W.1 20
Gillette Safety Rasor CoCouvcrt

9 Gonthier & Midgley ....... 36
5 Grand Trunk Railway o

17 Greening Wire Ca ........ 44
42 Gunn, Langlois & Cie... 5
14 Hamilton Cotton Ca .. ..... 41r
18 Hodgson Sumnier Ca 8
io Hotel New Victoria,....... 36

Hutton JaR ......... ..... 42

35 Imperial Tobacco Co ... i
19 International Stock Food Co. 9

.Labrecque & PIXileriti..
Lacaille. Gendreau & Cie.. iS
Laparte. Martin &1 cje,

Limitée........... Couvi (rt
L-1 prévoyance ..... ..... 35
l'a Sauivegar1e ........... 4
Lei & Perrin ......... Lci teti u
Leslie & Co., A. C .... 42

LiverPO01&Lcn ?z "- 1' ( 31
Lufkiu Rule CO.........4

Mariou & Nfiro» 36
Martin.Setioar .... 41
Mýathieu (Cie~ J. 1, ]i.
,Iatthcws-18 iligc Cni...9
5lazxçel ,& Sons t 1),. id)J 41
M rArthiur, A . . 42
\'cetrOPOlitc" 1i( It,.. Co> 3

MeG lict'erv Co.....S
Mc iren & C(' ( 11 K .. 41
MontbriRnd I, R 36
Montreal-Canacla Ass. CO. . 35
Montri-al l)airy Co ........ i
Mlooney BRjqciut M>fg Co is
?à%!orrow Screw, l,îd., Tlie

John .. . . . . .. ý
!î! tt, John P. & Coa...

Nrvn Scotia S!c C,'...1

O',hea J. P .............. 42

Prêt Immnobilier Liniitée... 19
PrévoYants (lu Canaula,( Les c 3
Prevost & Bédard......... 36

Queber Stcrinî-%hIp......... 38

Rili. & Ont. Nav CO. --- 36
R 1'land & Fls, J. B ... 36

Sarage (The G. Ni. 1.......2,
Sillar. MNfg. Coc. (The jas) 4j
S. ciété (lcs Faux Pîîrgati.

iesRiga ................ 19
Stanley Rulc, & Level..S

St.)Troîîgli & Miachine Cc>. 48
stratfurd Nlfg. CO ......... 42

St. Lciwrenee Scîger Co. . .. l

Sun:, Lifr cf Ccncni(n.........35
Swifis Cara.di.in Coa........17

TaYlor l'orbes Co. i.7l
Ttli pet & Cc., A. P ... 9

l'ai ýn %intcal... .. ....... 35
Uncitced shoe Iacliîîcry Ca.

Ltd ................... 13
1 Tpton & Co. The T ) .... 1

Venttern -ýN-a. CO ........... 34
%%»lku & flurnett.......... 36

h .11

Empocher des Doars~~¼
Est certainement plus amusant que de-
mettre des oiseaux dans sa gibecière et 3-.

c est f acile- -

Vendez

G;RAPE NUTS
La seule chose qui vous intéresse particulièrement au sujet de Grape-Nuts,

Monsieur l'épicier, c'est le bon profit.
En outre du profit, il y a le goût délicieux et la réelle valeur nutlitive et tout 1

ce qui est essentiel car ils rendent la vente de Gra pc-N uts aussi régulière que celle
du sucre et de- la farine.

Grape * Nuts a une très heureuse réputation comme produit qu'on
redemande.

Gyrape - Nuts est soutenu par une forte publicité, sa vente est garantie
jusqu'au dernier paquet. Mais "'il n'y aura pas de dernier paquet."' Vous Conti-
nuerez à vendre Grape - Nuts.

1'IL Y A UNE RAISON"I
Canadian Postum Cereal Ca., Limited, Windsor, Ont.
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ETOPOLITAN
Life Assurance Co'y
x- of New-York :-

<Ceupagal. à Fonds social)
Actif .............. -. S3s7.341.31
Peolie. en vigueur au il dé-

eembre 191 ............. 13,83i.043.
Ilu agis, la compagnie à à-

mis au Canada deu poul
Cs pour ............. 33.188.993

il1ie a déposé entre les
matn" du Gouvernement

Caa"da et de ildricons.

moist pour les Canadiens,
environ ............... 8$16,000.000.

ni a plus de UJLM Canadiens assure a
dasla EIOOT

WESTERN
ÂSSURANCE CO.

INCORPOREZ RN S0113
ACTIF, au-delà de . . $3,284.179.93

Dlarnea Principal.- TORON 1O OD.
Hou. QUo. A. Coz, Président.

W. R. Siocx, Vice-Président.
&. E. Mz&., Gérant-Général.
C. C. Poavuz, Secrétaire.

b.osiursale de Montrédal s
el RUE ST-PIERRE.

RBuT. Biexuanîxu, Gérant

THE FEDERAL LIFE
ASSURANCE CO.

BuaEÂu-CHIM: HAMILTONq CÂN.
CHI"fflE DAFFAIRES 1912
airriW àauOEnTÉ DE 54,633
8U1?LUS I*ALISÈ 1".o7,:1900
luDIA<cs RN VIGUEUR 525,555,7 7.00

C. L SWEENEY. Gérant Provincia
Monir44l Québec.

Ti64houe : lib 553

ESINIIART & 13VANS
Courter-s d'ASuance
P~eu, Vie, Accident, Cambriolage,

Brio de glaces, Automobiles,
*Responsabilité des Fonctionnaires.

Agents principaux pour :

Tic Saoml u1di Nal & i Cf.
d'Udnbourg.

de New-York.

-Iam: !DIRE MA of the WOODS

MONTREAL.

Assurances
A QUEBEC.

Le banquet des assureurs remporte un
beau succès.

Les membres de l'Association de l'as-
surance-vie de Québec ont souhaité de
façon courtoise et distinguée, samedi
soir, la bienvenue au président général
des assurances-vie au Canada, M. J.-A.
Tory, qui visite en ce moment les sec-
tions locales de cette grande association.

Ils lui ont offert, samedi soir, au Kent
House, un somptueux banquet et pas
moins de go agents d'assurance-vie de
Québec assistaient à ces agapes intimes.
L'esprit de confraternité qui existe entre
les membres de l'association locale et
qui unit entre elles les différentes asso-
ciations locales pour former une puis-
sante association générale, connue tous
le nom d'Association générale des Assu-
reus-vie du Canada, et les discours pro-
noncés samedi soir démontrent que l'as-
sociation compte déjà au nombre des so-
ciétés économiques les plus importantes
et qu'un bel avenir lui est réservé.

A ces agapes de samedi soir, on pou-
vait compter les agents d'assurance les
mieux connus de cette ville.

Le banquet était présidé par M. J.-F.
Blelleau, président de l'association loca-
le, qui avait à ses côtés, à la table d'hon-
neur, M. J.-A. Tory, président de l'As-
sociation générale, l'invité d'honneur, M.
J.-T. Lachance, président de l'association
provinciale, M. W. Chubb, surintendant
provincial des assurances, M. Geo.-E.
Wvilliams, secrétaire de l'association pro-
vinciale. M. J.-B. Morissette, M. Mo-
naghan, 1er vice-président de l'associa-
tion locale, MM. Oscar Morin, Arthur
Lachance et 11.-R, de St-Victor.

Avant de passer aux santés, le prési-
dent, M. J. Belleau, souhaita la bienve-
nue à l'invité d'honneur, M. John A.
Tory. Il parla d'abord en anglais puis
en français et il eût pour souhaiter-la

4bienvenue au visiteur distingué des pa-
roles aussi heureuses que chaleureuses.
Il a fait discrètement l'éloge du prési-
dent général et au cours de son adresse
il a fait également allusion à la présence
de cette fête de l'assurance de M. W.
Chubb et M. G.-E. Williams.

M. le président a fait remarquer que
l'Association générale a décerné à l'As-
sociation de Québec le premier prix du
concours de recrutement de nouveaux
membres dans le second groupe de l'As-
sociation. Il a remercié l'Association Gé-
nérale de ce prix dans la personne de
M. J.-A. Tory, et parlant de la grande
convention annuelle des assureurs-vie
qui aura lieu les 19, 20 et 21 août pro-
chain à Toronto, il a fait remarquer que

luccursale ait Canada, Bureaus Chef à mentiai
DIRECTEURS

iîr Alexandre lAcoteX. Chevalier, Ber..Wi!liam
tolson Macpherson, Fcr.. T. 1. Drummond. Rcr.

Gardner Thompson, Gérant.JW. Munnie, AuMatnt-Gérani

Les Prévoyants du Canada
Assuranes Fends de Pensin

CAPITAL AUTORISE S500.000

Ashelez des Parle des Prévoyantsi

Parce que c'est un placement sane
pareil'-

Parce que c'est avec la plus petite
prime, la plus grosse rente;

Perce que c'est la seule compagnie
à "Ponds Social"' faisnt une spéclil.
té du Ponds de Pension.

Total de l'actif du Fonds de Pension
seulement: $3o5,z26.oi.

Bureau à Montréal 1

Chambre 22,
Ediflos "La Patrie§$

Bureau . chef,

85, rue Dalhousie,
QUEBEO.

i.FARCE ses Taux sont aussi Bvanbseuu
QUE que cenx de n'importe quelle

copni L.1e.20 PiaRoIs .. o il Mont plus flhéri.s
QUE que celsde n'importe quelle

SePRIcompagnie.
sePREses garantIes sont supire.

QUE ras à la généralité de «elts des
autres compagnies.

4a PARCE lagesse et I'npMulnee de
Qui sa dlrseti., sont une garan-

tie de succès pour les années
futures.

Se PARCE Par-dessus tout, elle est ne
QUE compagnie Cerauiloame-

Froffaîse et ses capitaux res-
tent dans la Province de
Québec pour le béniélse de
notre*.

Siège Seelal s .7 Pies. d'Armes

MAONTrRDAIL

4s,'
iAAA
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Uniionl tial Life JIsurance
Comunde ortilaa,

FRED. E. RICHARDS,
Président.

Valeur acceptée de Garanties Ca-
nadiennes. détenues par le Gouver-
nement F~édéral pour la protection
des Porteurs de Police, $1,206,576.

Toutes les polices émises avec
Dividendes Annuels sur paktment
de la prime annuelle de deuxième
année.

Ouverture exceptionnelle pour
Agents dans la Province de Québec
et l'Est d'Ontario. S'adresser à

WALTER L JOSEPH, Gérant.
151 rue &t-Jacques, MoNTRÉAL.

COMPAGNIE
MONTREAL- CANADA

D'ASSURANCE CONTRE L'INCENDIE
Fondée en 1859

Téléphone Bell Main 5381
Actif............... ... .... 8$557.885.95
Réserve ........... 8$193,071.
Autres Valeurs

passives .... 20.68

$213.759.19

Surplus pour les assurés ........ 8344.126.76

Bureau - Chef s
No Ru. il. Jacques,

MONTREAL
Ford. Pa9é, Gérant Provincial

L'ASSURANCE MONT- ROYAL
(Compagnie indépendante (Incendie)

Dugrean 8 7 rat il erg lut Ouest
COÏD St-PranÇols.XaiLy' r, MONTRIAI.

RÔnOLPRR PoiLoz?, Président.
1. I. CLBVENT, Ir., G4r.i at-GI néral.

déjà plusieurs personnages officiels ont
promis d'être présents notamment Sir
Wilfrid Laurier.

M. Tory visite actuellement les quel-
que 6o associations locales du Canada de
l'assurance sur la vie. C'est la première
fois qu'il a le plaisir de rencontrer les
membres de l'association de Québec et
de toute cette visite qu'il fait du Pacifi-
que à l'Atlantique, c'est la première fois
qu'il a le plaisir de rencontrer une as-
semblée aussi nombreuse. Le distingué
visiteur n'a pas manqué de remercier
pour la belle récep)tion donnée en son
honneur et il n'a pas manqué non plus
d'avoir tine allusion aimable à la présen-
ce des dames à ce banquet. Il a été dé-
cidé, a-t-il ajouté, au comité général que
les dames seront admises au prochain
banquet de la convention générale an-
nutielle.

Après que toits eurent bu à la santé
de M. Tory, qui suivait celle du roi, le
président invita M. M. Monaghan, gé-
rant de la compagnie "Mutual Life of
Canada" à présenter

La santé de l'Association,

incorporée. M. Monaghan fit à cette oc-
casion un intéressant discours. Après
avoir rappelé les origines de cette asso-
ciation provinciale incorporée, il a féli-
cité les champions <le cette cause, ceux
qui ont travaillé à l'organisation de cet-
te association, MMN. J.-T. Lachance, J.-B.
Morissette, Morin et autres.

Sun Lite of Canada
Actif............ ..... $ 49,605,616.49
Assurances cii vigueur .... 182,732,420.00

Ecrivez au Bureau Principal,
Montréal, pour vous procurer la

brochure intitulée "Prospère et

Progressive."

Une Police dans la

CANADA LIFE
*Devient une source de revenu.
iPouice No. 35,407 Restant $5,000

Age d'admission 35.
Vie 20 tcîsemnents Date, 30 avril 1884
TotlI dles primes payées $3.140.
Profits payés en espèces
*durant la période de

paiemient (les primes. - 729.10
Profits payés en espèces îao
rfiayseu e1sp-èces- -- 439
en 191<)- ------ -----199.00

$-1,140.10 $1,071.00
Coût exact jusqu'en 1910 -. 2,00.00

Remarquez que depuis 1905, sans avoir
eu àpayer d'autres primes, la police à
donné un revenu progressif.

CANADA LIFE ASSURANCE CO
Bureau Chef . TONONTO, Ont

flUTUELLE DU COMInRCE
Contre l'intondis

Lotit essédent $860SO@.0.0

D13POT AU GOUVERNKMUNT
en conformité avec la nouvelle Lot des

Assurances de Québec, 8 Edouard VII, Chap. 69.
Bureau-chef, LI rue Gh'.usrd, S<-l*'aLugh

Assurez vos Glace Iom6diateoeat dais

La Prevoyance
Capital $500,000.00

Aussi :-Accidents, Maladies, Vol, Ga-
rantie de Pidelité, Garantie de contrats.
Respunsabilité Patronale.

ASSURANCE D'AUTOMOBILES

Bureau Chef

161 rue St.Jacqus, « Eomltrwa
Tel. Main 1O2S

COLWON lAL
FUIRE INSURANCE COMPANY

EDIFICE ROYAL, - 2 PLACE D'ARMES, MONTREAL.

Dépôt au Gouvernement du Canada. Licenciée Pour toutes les provinces. Garantie des Assurés $507.359.01.

Agents demandés pour les district& non représentés.

President :Hon. C. E. DUBORD. Directeur et Secrétaire: THEODORE MEUNIER. Gérant : H. W. THOMSON.

Inspecteurs : B. A. CHARLEBOIS, Boite Postale 208, Montréal, Qrté, GAVIN BROWNE, ]r., 51 rue Vouge,

Toronto, Ont, R. T. BROWN, Regina, Sask

ja
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_____________Renseignements

~ ~lUhI* 1 Commerciaux
IUT1NUES PROMPTEMENT I

D&Ustou 10*pays. pou rensealnmefltt de
mades1. Oulie e -gIe*uvqulseraan voyi

jra LUNION 864rua Univerité,
-&ngle dela rue Se-Caiaà a dledl
sasque des Marchands.

NEW VICTORIA MIOTEL
IL W*ONTÂIN]9, PROPIMTÂIRE

ifftel des commis-voyagctlrs.
plau Américain. Taux, à partir de 12.50.

JOSEPH FORTIER
Fabrleant-PapetiSI

Atelier de llRe Relliure,Tp-
gaphie, Reli e t7auf rage. FabtI.

catin de Livres de Comiptabilité.
Formulai et fournitures de Suireau.

210 rue Notre-Dame Ouest,
(Angle de la rue St.Plerre). UoKraàAL.

PAIN P O OSAUX out 14 *Cotta
Sou nadqé d'aprie s breveta. Mar-

ahamu» e tonfanc srin peut ra,'>ra-
chas cemm valeur et comme popularité
chas teesl lu fouis»"» an gros.

L. R. MONTBRIAND
Aldtecte et Keubreur,

38 use .. Sami Montréal

RIO. &ONT. NAV. Go.
"DE NIAGARA A LA MER"I

Excurions de Vacances
Quand "an Esfee vos projets de voyage peu-

&Mat le s cesm cette année, a'oubliez pas
u»e esoorsn à bord d un de nos magnifiques

àasu eht Vous jouirez du confort d'un hôtel

Cxcusions à Niagara Falls, les Mille il«e, Qui-
hec historique et la superbe Rividre Ssgusny.

Hôte" magulfq»nmat situés, eé&és par la
eompaSmie, à Menrra Bar et Tadonsace
Pour us> rgnh ci r-neig9smmUt compMwentaret

H. POSTER OHAFFIE,
QURANT DES PASSAGERtS,

MONTRUAL

0. OLIVIER,
AGENT DES BILLETS EN VILLE.

MONTREAIL

Les clients -apprécient u a
quet ien evelop& C'et aussi
vraipou lecitdinquirapporte
lesmarhadiss cex lut, que

po'lefermr i es met su

Dissolutions de sociétés
Montréal-Delorme Bros., C. E. De-

lorme continuant sous la même raison
sociale, quincaillerie en gros; Ecrément
& Pelletier, combustible, etc.; La Com-
pagnie des Combustibles Domestiques
de Montréal, J. P. Pelletier continuant
sous la même raison sociale; Lalonde
& Frère, épicerie; Pharmacie Chevrier,
ý rod its pharmaceutiques; Shawinigan

aluConstruction and Realty Co., P.
Bernard et A. S. Deguire continuant
sous la même raison sociale.

Granby-Bessettc & Racine, manuf.
Montréal-Bienville Realty Co.;- De-

lorme Bros., agents de manufacture;
L. E. Gauthier & Frère, briquetiers.

West Shefford-D. C. Horner & Fils,
scierie.

Beauport-Langlois, V. et L, Mlle
Laura Langlois continue seule, modes.

Montréal-M. Clairoux & Cie, J. A.
M. Clairoux continuant sous la même
raison sociale; J. T. Eward, charbon,
etc.; Hill Warehousing Co.; Palace
Bowling Alleys; Pollock, Tanguay &
Cie, importateurs et agents de manufac-
tures; Stephen Dairy Go.; Workman's
Friend, C. Rabinovitch continue sous la
même raison sociale.

Québec-Béranger & Collette, Fran-
çois Béranger continue sous la même
raison sociale, agents de manufactures;
Ju'ian & Frère bouchers, etc., négo-
ciants . Montcaïm Quick Lunch and Bil-
liard koom, nouvel2 enregistrement.

cessions
Montréal-Donat Branchaud à V. La-

marre, chapeaux et mercerie pour hom-
mes.

Bergerville-Wilbrod Fiset, sur de-
mande de Langlois & Paradis, Québec,
J. P. E, Gagnon, gardien provisoire.

Ddutnmondville-Ernest Ally, épice-
rie.

Hull - J. O. Daoust, J. E. Couture,
gardien provisoire, viandes, etc.

Montréal-Chus. Desmarais à V. La-
marre, chaussures.

Québec-J. B. Martel & Cie, sur de-
mande de Renaud & Cie, Québec, Larue
& Trudel, gardiens provisoires, poterie.

Verdun-Wilfrid Choque t à Vinet &
Dufresne, épicerie.

Montréal-Alex. Duchesne à Vinet &
Dufresne, poêles, etc.; Jos. Lavigrne à
Chartrand & Turgeon, nouveautés.

Warwick - Remi Hamel, entrepre-
neur, etc.

Curateurs
Montréal-A. Desmarteau à Rolland's

Furniture Co.; J. C. Duhamel à Laren-
zo Royer, épicier; F. X. Bilodean à Ca-
mille Verdon, Jr., quincaillerie.

Black Lake-Bédard & Boulanger à
Lafontaine & Frère.

Liquidateur
Montréal--M. L J. Hill à Waldman

Co. Ltd., manufacturiers de manteaux
Décès

Mon tréal-E. Massicotte, chaussures.
Montréal-Dominion Dental Ffg. Go.,

C. W. Lovejoy, décédé; Louis Galibert.

Y-01. XL<V- Nb 24.

lxer Compable et Compt%« = Iuc~roé
A1=itepr

GONTHIER & MIDGL Y
coempble & audMeums

103 RUE ST4FRS-AVIER.
Télephone Adresse tiégaplIAque

Maie 2101411e "G ly'

LIVRES POUR LES DISTRIBUTIONS
DE PRIX 1913

Nous avona l'honneur d'annoncer
que nous venons de recevoir un Nouvel
Assortiment de Livres pour la Distribution
des Prix. Cette dernière importation
offre un ensemble complet d'cuvrages
capable de répondre aux besoins de toutes
les conditions de l'Enfance et de, la jeu-
nesse Chrétienne. Nos séries sont de toutr
formats, depuis l'in-i8jusqu'au grand in-8,
et sont toutes revêtues de la haute approba-
tion des communautés ecclésiastiques.

La Cspae J. IL RoHud & Fis.
53, Rne St.Sulpice -Montréal.

Malaon Fondée as 1870

AUGUSTE COUILLARD
Ferronerie et Quincaillerie Verres à

Spiclalité s Poéles de toutes sortes
Ne& les* à ses ue et-Pauli

Veste@ XI et 14 $t-AàRble, XONTEUAZ

ta maison n'a pas de om svoge
fait bénéficier ses clients de cette économie. At
tes tion tonte spéciale aux commandes par la
malle. Messieurs 1es marchands de la campagne
seront toujours servis au pin bas prix du
marché.

P. A. GAGNON
Comptable Uocencié

(Charterel Accouatat)
OI.mbre 1. 31 s 17 I

9Moua Banue Québe..

Téléphona Bell Main 4912

WILKS & BURNETT
comptabIe à%uIheVeB posa, 4Is

Règlement d'ualare de Failtes

612 U"ss faUe des Eardads
TIpbsli Me ais une0 M04TRUAL

RGENEPREVOST RODOLPMI MEDARD

PREVOST. & BEDARI)
Comptales,

Liquidateurs,
~~ Auditurs.

Suite MO Edifice Royal Trust
.107 ST.JACUS

SEML TEL NN lofe MONTRAL

Alexander SmmciiArthur W. Willks.
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CeMPtabl. Audteur

SPÉtALITIÉ 1 - ~duw"u de Femm...

154, 00, RUE NOTRe-DAME ESTr

TRI. BELL. MALIN ilsg

BgLÂ2iGOR & BEELANOIR
Notaires, Comptables et Commliaires

TRUST & LOAN BUILDING.
MeOr» SI.Jaeque, MONTRRAL

Argent àPrêiter à4. 5 et 6

CARANO, TERROUX & CIE
*ANQUIERS L T CouRTIER11

48 rue Notre-Dame e (est
M014TRBAL

votre mation avec le merveilleux.
Wht. Flamse Durer. Ce bruleur

donne à vos vieilles lampes et lan-
ternes une lumière blanche, brillan-
te et douce à la fois, eb supérieure à
celle d'a gaz et de l'électricité. sa
lumière éane la vue et rend la
lecture et la cuture agréables. Pas

ea- tau &- Irsr iie et écoeSnomique. Satie
faction garantie. Fait les délices de tous ceux qui

Vemloiut.Echactiilon Complet Par la Poste à
tou:2 »dese oue 3 pour $1 .00. Argent rom-
bouris non,. satisfait Commandes par la Poste
Expédiées Promptement Pris Spéciaux en gros
aux Marchan et Agents.
Brlght Ught Co., MeMcville, Ontario

En difficultés
M ontréal-Loyer Kookera Bag Ltd.,

mise en liquidation accordée.
Baie St-Paul-Simard & Frère, as-

semblée des créanciers le 16, M. G.
Montréal-Jos. Katz, offrant un com-

promis, plumes d'autruches.
Mont St-Pierre-Ovila jean, offrant

un compromis, épicerie, etc.
Rawdon-Jos. Poirier, actif à vendre

le 13, boulanger.

Ventes
Beauce Junction-National Knitting

Co. Ltd., actif sera vendu le 25 courant,
mîanufacturiers.

Montréal-Kirvan-Doig Ltd., machi-
nerie vendue, manuf. de chaussures.

Nouveaux établissements
Montréal-Boston Standard Watch

Co.; Capuano & Pasquale (Enreg.),'
mnanuf. de cigares; La Compagnie Le-
roux, Daignault & Brault Ltd.; Lussier
& Pacaud, agents d'immeubles' et d'as-
surance; Molassine Co. of Canada Ltd.;
St. Henry Shoe Store.

'Montréal-Canadian Box Lunch Co.;
Ç_ C Desmarais (Enreg.), bijouterie;

-ederal Lumber Co.; M. Feldstein Son
& Co., manuf. de vêtements, etc.: Guil-
bault & Parot, machinistes;. L'Union
CooPérative des Laitiers de Mon tréal:
National Hydro-Electric Co. Ltd.; Odeli
& Hampson, courtiers en douanes; Pel-
letier & Goulet, peintres; Rajotte & St-
Germain, manuf. de pierre artificielle;

Si-Aubin, Comte & Desiauiriers, agents
d'imnmneub les.

St-Lauirenît..Montreal Central Quarry
V ictoriavilte-La Compagnie Foncière

Victoriaville Ltd.
Montréal - Bail & Gotdstein. bou-

chers; S. B. Berman, marchand; F. Boi-
leau & Co., plâtriers; E. S. Buchanan,
agent de manufacture; City Sign, pein-
tres; Ern Razor Co., spécialités d'uîni.;
Equitable Reatty Co.; Fairview Land Co.
Ltd.; Gaube's Medical Institute; Gen-
eral Underwriters Ltd.; Girard 'ot Agen-
cies Ltd.; Grande Mfanifattura Di Sigari
Italiani Marca Tripoli, man. de cigares,
etc.; Grenier & Warrington Co. Ltd.;
Karam & Kotin, confis.; J. S. Langevin
& Co., man. de portes et châssis; F. X.
Laplante, agent d'immeubles; Arthur La-
vigueur, fert.; Littîle Cigar Store; Mor-
rissette & Piché, tailleurs; O'Loughlin
Boot Shop; Palais Royal, 1'. Portier &
Frère, vues animées, Panneton. l5uclos
& Co., agents financiers; Reinhardt Mfg.
Co. Ltd.; Societa Sigari Italiani Incor-
porata, man. de cigares, etc. ; Tatian
Importing Ca. Ltd.

Verdun-R. et L. Lemieux, tailleurs.

Fonds vendus
Montréal- Romulus Bacon, actif. épii-

cerie; Shvw. J. Ml.. actif, provisions.
Quéhec-Knowles & O'Neil, bois dc

construction, etc.

Nouvelle raison sociale
Montréal-Arîtlur Rotîthier & C.ie de-

vient Dominion WVax Oul Co., huiles.
etd_.

Montréal-Alaska Securities Ltd. de-
vient Alaska Idcal lieds Lîd(1.

Changement d'adresse
Thurso - D. Dunioucliel se rend â

Hull, manuf. de chaussures.

Abandon des affaires
Québec-Magasin Central de

caillerie.
Quin-

ACTES INSCRITS AU BUREAU
D'ENREGISTREMENT A TROIS-

RIVIERES, DURANT LA SEMAI-

NE TERMINEE LE 7 JUIN 1913

Ventes
Bourassa & Panneton à Albert Bîdis.

Trois-Rivières; Alexandre Boisjoli à
Omer Clément, Trois-Rivières; Jos. L.
Durand à joseph Singster, Trois-Riviè-
res; Wilbrod Rousseau à Alphonse Du-
bé, Trois-Rivières; Ad. Gétinas à Arthur
Provencher Trois-Rivières; Théo.
Beaudry à XFrs. Lapointe et Arthur No-
bert, Trois-Rivières; Edmond Fréchette
à Josephat Chauvette, Trois-Rivières;
Arthur Bellemare à Dosithée Trudel,
Grand'Mère; joseph Trussard à Ar-
mand Trussard, Grand'Mère; Ludgcr
Brunelle et alias à Armand Trussard.
Grand'Mère; Hector Dartigny -à Alph.
Arthur Tremblay, Grand'Mère; Joseph
Laramée à Aimé Ally, Grand'Mère; Si-
gefroi Laramée à Aimé Ally, Grand-
Mère' Maxime Guillemette à Léo Fer-
ron, 'amachiche: Omer Milot à Phitias
Héroux, Yamachiche; Vve Hercule
Descoteaux à Philias Héroux, Yama-

chiche; Urbain Levasseur à Phitias Hé.
roux, Yamachichc; Shawinigan Water-
and Powver à Pierre Bélivcau, Shawini-
gan Falls; Rév. J. H. Brousseau à H.
Lessard, Shîawinigan Falls.

Vente à réméré
Ernest Poirier à Albert Hott, Grand-

Mère.
Obligations

lPhi. Lord à V've Naz. Gignas. Grand-
Mèrre; Nap. Boisvert à Jamecs McNety,
Grand'Mère; Rév. Ls. R. Lallèche à
Cie Idéale d'Epargne, Grand'Mèrc; JOS.
Bourque à F, X, Bcllemianc -et àalies,_
Grand'Mère; Omier Clément à Aline
Cloutier, Trois-Rivières;ý Dame _d. A.-
Désy à Caisse Poupulaire, Trois- iviè-
res; Oscar Arcand à Arthémise Lessard,
Trois-Rivières; Edouard Gêtinas à Eu-
cher Masse, Trois-Rivières; Edouard
Lambert à R. L. Cooke, Trois-Rivières;
joseph Maîboeuf à Désiré Maibocuf.
Shawinigan Faits; Adolphe Gauthier à
joseph R. Boucher, Yamnactîichc; Albert
Gétinas à Rév. Paul A. Milot, Yamlachi-
che.

Donations
Hercule Lesieur à Adrien Lesieur,

St-Etienne; Athanase Pérusse à Adolphie
Pérusse, Trois-Rivières.

Quittance

J. E. Hétu à Dame J. A. Désy, Troisi
Rivières.

Transports
Vve Sévère Bureau à Dame

Houde. Trois-Rivières; Vvc
Rousseau à Thomas G. Gélinas,
ni face.

J.. F
Arthuý
St-.Bo,

Hypothèque
Vve Sévère Thîibault à P. E. l'annc-

ton & Fils, Trois-Rivières.

Baux
Gouvernement de Québec à The Gris

Falls Ca., St-Etienne; Nap. Duchaine à
Raoul Dupré, Trois-Rivières.

jugements
Caisse Populaire de Gnand'Mère vs

Nap. Lamirande, Grand'Mère, $39-0oo;
Antony Lamy vs Lucien Périgny. Lac
à Tortue, $1900o; F. X. Vanasse à Maris-
sette & Morissette, Ottawa, $5o.oo; E.
N. Beaudry vs Alfred Beaumier. Cap
Magdeleine, $58,04; Chs. Winter vs Jos.
Carrier, Shawinigan Falls, $53.35; Hen-
ry Lapointe vs Oscar Leblanc, St-Bo0-
niface, $9.62.

JOURNAL DE~ LA JEUNESSE. -
Sommaire de la 2111e livraison (17 niai
1913). - Le gros loi, liar Atbert Ciim.-
Animaux bizarres: Le Solenodon para-
doxal, par P. Vincent. - Aux pays bat-
kcaniques: Cettigné, capitale du Monté-
négro. - Le danger des billets de ban-
(lue. - Un corsaire de 13 ans, par Char-
tes Géniaux. - La semoule, par,Daniel
lieltet. - L'industrie du cinématogra-
phe. - L'cxnloitation des forêts atnéri-
caines, par Pierre de Méniel.

Abonnements-France: Un an, 2o fr.;
Six mois. îo fr. Union Postale: Un an,
-2 fr.; Six mois. il fr.

le -numéro: 40 centimes.
Librairie Hachette et Cie, 79, boulevard

St-Germain, Paris.
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Réserve1,400,000

_ m . le JMples.voajub~
tuls heques"l a osatgcj~ tous no* çlet -ot

lnvitoma le publie 60o prévaloir de.avantageq.eýquoi ojk<igo
Notre bureeu.j.2bs$p

14 tUE 4Jk
ust très p cl~ eu cazadiema qui.vlut l8Wirqi

* ~~ fqud%.jeu collectious,Ies paie
~~uug$a, ~ ~ e -~4 Bowoax nEiope1 aux Etate.Quis
ueàa Cw aa pismbe.tasx

t ' »Mfft, fMLSON
eunooàRukx lmt son

CANTAL PATBMlO

hbettqfflDE QUgugo i
&rtbêbasd lue@ SaIste-Catherine Richmond

Bedford uesflp du Parc Roberval
Cmauuvile GeRsutile Sorei

SaLuAbe.T de

.Eaqatville at-Pittuî

Berlin, Ont

.M,~4nIusIeaUsadamb.ut.s les principales viles du
Wî tam fl le eommereeet lettree

~NOVA SCOT.IA STEEL &.-QIAL1

tI'hJ,~L~ »~Iajuqté4pcdei" R -enA4I 1
lb. 14 p s vegeELIz

3M1ff ~?W il FOSS..UNE 8EAT

t. Imaom 'Fours à REver*e à $ydney-, MIia,
NJ-ImiIelr..yog".ebÂteliers de.Fnssg

-U-SANQVE PREYYINCJML -OU CANADA
~eOWmiv.I 7 de 0..00,..mre .

e, m1~t.PEieult: M.. K.APORTS. de Laporte.
ll5sID~~k.WLCADL8de l masosen groo Carsley

àowC& - Mo0'lajUAU XNEiidastre de lArilte
'd"'. ."Cw C.

ut to hie wh 14..

.Sue3s~dus leProvincSe Québec, Ontario, NouveaBrunsikk
~~y~r8aias u"a: New-Yok Battai

9UBHBC t$TBAMBHIP CO.* LIbi]TDD.
LION&. DU ST.LAURENT, Ms4la gSdel'C4w. de Gaspi. à

CAb.APiji&". 3900 O.YNU, avec les, accommodations les plus
îlaoderces poit. IR&Wgers partira de Montréal jeudi le if, juin à 4 lirs
P.m . cttOnS les quinze jours par Ianstitle, et de Québec le jour suivant
à, midi.

Le -Itemer ~Aruh.hdoubleioi6Uc, 1"8,g suea de d0plact.
Ment quittera New-Yortz lire, l.m. lepjs et s juin. 9. ' et ioJuiift

et tous les dix jours f~ss ite igmauz. o0415..uATD til graphie sana,
fil, orchestre.
Voyou* ReoSd. 39 boum i3SsAIqte. <q lh.W". . b-luismiodee
OA 10uiêu.ao s smas

Le mleuhesu, amamoe 'uaa et autrs«ateamsea quittent New-York
les 21un zeta ule,ur- at-le»jas, ite-Crix, St.Chrleopbe,
Antgua. la Guadeloupe, aDniuJ5atuqeS4.clrac

et t>emeraira.
Pour rcnsýtig*ement complets.. Wadruaoe,. à.WzH.t Beary.. sM*peSt-

= WH.Cltncy, tu-rheàt.j e Ts Co.&n,8@ubte.
Caerneuest ; Hon.- R. ivet, 9. Blemard St.tairent, au à . G.

Drock & Co., sa rue de@ Commissaires, Montrial, .QrabmeeSaWliuCo.

BANQUE D'HOCHELAGA 1874-1913
Ceiauteio6 $4.000.000 .t>e65,0.0

R~sev. 3.000.900 Total de PActfudlde $30000,000
DIRECTIIJM.s M. J.A.Vaillamcourt, Pi dent; Hn .. BCique,C.lt

VicePtéàideat.;L Turcotte, 8cr.. N. Ùlmi ~ ,.J ;WloCol. C. A. dmart. à A. W~pcque, l.,. oco~3Itt 8essdry 49:14Surintendant des Agences; P. j- .. svagi usssat ôérant; Ywo La
-msa«. Inspecteur, Doeu-Lmeuléw

,jc:re Pointe St-Chai les D5J.Uelsaiei
ntDnis)8Ahird uet

Rue. ~ ~ ~ ~ = =eCsaie OsntuUrIapu-Pi
(CoisdeZ.ansudière) et-Viateu "à.'uiàtMip

Re.SisCath.rae, tre illeray
bo~ea Verdun (pris Montréal) Uuartteu. Ste-marie

ionneuventa Vieuville (près Montréal Outremont

flertblerville, P. Q.
Cartierville, P.Q

Haw ebw7. ont

$WJÇURsAIM
wazville. Ont.
àià-Ierier,8Q
Prince Albert: la

rtJdebçcfP.Q.
:itwwae à .

Ste-One~i.e d

St-Hyacinthe, P, Q.

e. bert, P-Q.
StVaéinde.

Shefford, P. Q.
*TroiIiikes. P g.
liyfield, P. Q.
Va*leek Hill. Ont.

*Wi&ftip.gý man.
* etle,Zttres 4e Crddlt Circulaires pour.les, Voyageurs, payablesdaustoutaa4el%paues d"tite~ oýu.çre dç#crédits ommoerciaux; achète~ 4,sllq,,.et fait des paiemenits

hpnoëte, dgcýumentée ot tuis.onne, direc-

te,* Wvante.
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La situatitin àjMontréal et à .New-York.

Parstiite 'de la 'continuation des colntiti.ons4dans lesquel-
les se *trouve depuis des -mois le miarch -é monétaire; de la li-
t1uidation violente du Pacifique déterminant le recul de la
majeure partile des cour's; d'attaques très énergiques (l'un
groupe inmportanit dé baissiers, le marché s'est afftissé d'une
manière inquiétante ces jours derniers.

Malgré la gravité de cette baisse, il n'y a pas -lieu de se
décourager, -la situation commerciale de la compatgnie du
Placifique Canadien demeure superbe et il en est de même
d'ailleurs de bon nombre de nos compagnies. Aux cours
actuels, les valeurs constituent des plEicenients magnifiques et
d'une sécurité autatit dire absolue.

A New-York, dans la journée de mardi surtout, la baisse
a été très forte. Les valeurs Hill ont été particulièrement
faibles. Le Northern Pacifie et le Great Northern privilégié
ont perdu enfirôln 7 points. Certains stôcks, fort peu actifs
d'ailleurs d'ordinaire, ont perdu jusqu'à 10 points.

Le Steel rétrograda jusqu'à 50V8, le St-Paul jusqu'à 98.5j.
le Southern Pacifie à 8W12, l'Union Paciflc à i3W4, le Read-
ing i5ih, le Great Northern privilégié à 1153/2, le Northern
Pacifie à ioî4. En bien des cas les stocks descendirent jus-
qu'au plus bas niveau enregistré depuis la panique -de 1907.

Depuis, il s'est produit une certaine amélioration au
marché.

Un nouveau1 merger.

Le bureau de direction de la compagnie de navigation
Richelieu & Ontario vient de ratifier les plans d'organisation
d'une nouvelle compagnie devant en englober les onze com-
pagnies suivantes: Inlaind Lines, Limited; Northern Naviga-
tion Co., Ltd.; Niagara Navigation Co., Ltd.; St. Lawrence
River Steamboat Co., Ltd.; Richelieu & Ontario Navigation
tCio., Ltd., des Etats-Unis; Quebec Steaniship Co., Ltd.
Canada Interlake Line, Ltd.; Ontario & Quebec Navigation
Co., Ltd.; -Merchants Montreal Line; S. S. Haddington;
Thousand Island Steamboat Co., Ltd.

La question du nom à donner à la nouvelle compagnie a
été discutée assez longuement; le titre le plus en faveur étant
celui de "Canada Lakes, River & Ocean Corporation". Un
comité a été nommé pour examiner les plans soumis et sou-
mettre un rapport. Ce comité est composé des membres sui-
vants: jas. Carruthers, J. R. Binning, Sir Montagu Allan,
E'd. Bristol, C. A. Barnard, 'W. Grant, Morden et jas. Play-
fair.

On offrira aux actionnaires les valeurs suivantes: $12.-
ooo,ooo d'actions cumulatives préférentielles 7 P. c. et $4.-
000,000 d'actions ordinaires entièrement payées. Cela repré-
sente des actions préférentielles 7 P. C. à $120 et des actions
ordinaires à $8.4o pour chaque action de $îoo du Richelieu,
avec un dividende de 40 p. c. sur les actions privilégiées; cri
outre, les actions ordinaires rapporteraient 2 pour cent pen-
dlant l'année courante.

La nouvelle compagnie aura un capital autorisé de $25,-
000,000, divisé en $12.500.ooo d'actions privilégiées et cumau-
latives 7 P. C. et $12,500,0oo d'actions ordinaires. La compa-
gnie aura aussi des déhentures de première hypothèque
tVour cent à 30 ans, au montant de $7,500,00o.

NMN. Brown, Shipley & Company et leurs associés ont
entrepris de lancer au pair sur le marché de Londres toutes
les actions privilégiées, de sorte que les actionnaires préfé-
r-ant se débarrasser de leurs actions à 120 pourront Profiter

(le cette é1iui'ý'ioiî ou conserver leurs actions moyentiant un"
boiiiis de S4<o iîr lvs actions ordinaires.*

1. . r i il u la1 ql 'le compîagnie auront l'appui «à
moldi z i d NI M \ (r> 1er.ld. «lun,S. Wlthy & Co.;

li'tîrsI 1 lt& C~;lit.tlarke & Co. et J. & A. Loo-
rine tir. :îîniî ue luii dVautres nmaisons financières influien-

tes cil î~'uc ('il fort mnai cIé est donc assuré potft
toutes le s \. cuis dle la nomutelle compagnie.

Le Nipisslng et La Rbife.
P'endant le mois de mai le minerai «extrait -par la 'codmpa-

gnie <lu Nîiîisiiig repîrésentait une 'valeur nette de $8,~
le minerai expédié valait environ $ý8o,244. Pendant le nliètht-
mois la production de la La Rose a été de 209,758 onces d'ar-
gent, d'une t aleur dle $11,;,85.1, ce qui donne en y ajoutant un
revenu. de <lit erses sources, de $1 1,709, un revenu total pen-
dant le monis de $137.56. Le profit net, après déduction -aS
frais, a été de $84,407.

C~ommue on le prévoyait, le dividende sur le stock ordi-
naire du Boston and Miaine Railroad-n'k pai -été 'déeldre:

La liiiidatinn dles stocks de banque et poursuit régi:.
lièreimient. M\ardi la Banque de MoiX1&%l était o«trte à 2Qe/2
salis cil < chtire; c'est le plus -bhs nts l'gsfdL
puits i< IL'Union s'est v'endue à 139, le plus bas deptmis
içqoo; la l\<ý <I %;l 2i<î; la Banque du Co11iuerCe-à 204-at4buebh
le pllus la, d ui s deux ans. Oni 'ptlisuAeh ngénri~rl qfte <ee
déptression 'mu sera lias de longût durée.

Le r;tpmr''r mensuel de la United States Steel Com'pe'a-
tioji, ma , î;rdi. est décidément pttu enLottragen1t. Ont'
s'attunflit à une diminution du tonnage, mais -non pas à line
diiiiiitnuuîr' dîu <;4.ooco tonnes.

Blien t1iv la Du)îluth Suiperior Traction Company stt r&-ý
lisé d'asçez forts gains en ce qui concerne les recettes metfel
les directeurs ont réduit le taux du dividende sur le itock
ordrît.tîr c à 1 1)p. c.; cela à cause de la diminution descre-
cvii - ii ut dimirrînuîtionr provenant surtout de la réêetnft
g r i Iý v.j drix ans le taux était de 5 P. c.; en igio, -nl
é iit de .1- r) c : un 909, <le 2 p. c. C'est en juillet 1911 que
le a auit t ..'n tinaxinini, 86.

I. ii-l ,';tlîcini.trti (l e la ''British Colonial ''r'e"
a e' 'n\ t e h(- aci r' onaires en assemblée spéciale pour faire
une eîuiîssi''f deu $- ;oo , portant le caîpital souserit à
$i ,)<,r>000 00.

1.3 îrr'.,uit t.t en ',pération dlepuis le mois de Juin
<lurier ut a la pruitéire assemblée générale des actionnaires,
au it' 'ts de fi .. rit-r. une cuis-? 'n (le $25000000(j a été fuIme
a é-teét-~?' iemntsucie

De l3t-r'nprîtus;ec. la balance non souscrite, à-m*
date qlui sera déterminee, sera vendue à une corporation
financière (le \I(ntréal. qui s'est engagée à souscrire tbMt
les actions non %rndues, à raison de $1c00 de pm'jwt;lm
action.

Les opérations ont été tellement satisfaisantes qui'un cer-
tain nombre d'actionnaires ont témoigné le désir de soue-

crire la nouvelle émiîssionl.
Avec son capital d'un million ($mo,ombo), la-"'British

Colonial Fire" se place au premier raeavec les conpagt4es
les plus importantes du pays.

LE PRIX 'COURANT, Venùrtdi, 13 juin ig3
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IN*FORMÂTIONS FINÂNCIBEMS

Actions Ordinaires et Actions Privilégiées

Banqu de Montréal ....................
Banique de Québec ................................
Banque de la Nouvell..1cose ......................
Banque de Tortnto................................
Banque MaIson...................................
flanque Nationale ................................
Banque du. Marchands du Canada...................
Banque Provinciale................................
BanùqueOoUnion du Canada ......... ,................

Baque Canadienne du Commerce .......... .........
Banque Royale duCanada..........................
Banque dHochelaga ...........................

Blanque d'Ottawa .................................
Banque ýImpériale du Canada........ ... .....
Banque Internationale du Canada........ ......

aHMN DE FER -
Canadien Pacific R.ailway (Ordinaires)......
Duluth S.S. & A. N.aiway (Ordinaires)......

do do do (PrElErentiel le).........
Mdinn. St. Paul & Soo Railway (Ordinaires)>...........

do do do (PréfErentie11es)....
TRmamwaYS ELEOTRIQUES
Detroit United Rallwa ...........................
Duluth Superloï Tractin....................
Halifax Xlectric Rallway...........................
Havana iectrie Railway (Ordinaire................

do do do (Préférentielle.).. .........
llinois Traction (Ordinaire .......................

.o, . do (Préférentielles) ................
utcmn Light & Power (Orinle ),.......

dt o do Prfrnela)... ..
1%ontreil Street Rilway)...........................
r6rto RicoRlailway...............................
î »c Ralway, Light & Power....................

it'~~.JonRwy..... ..............................
Brazillan .....................................
Toledo Railway & Llght...........................
Vlorocto Rallway..................................
Tri-City Rallway & Light (Ordinaires...............

do do do (Préférentielles) ........... .
Twi Ciy RfilTransit (Ordinaires........... ... ..
donCt R?0 do (Préférentielles..............

Winnipeg Xlectric Street Rallway....................
VALEURS INDUSTRLLEKS
Canadien Car & Poundry (Ordinaires................

1 do do do (Préférentielles.............
Canada Cernent (Ordinaires.......................
- do do (Préférentielles......................

CamadiAn Converters ..............................
Dominion Steel Ca ...............................
Dominion Textile Ca. (Ordinaires...................

...do do (Préférentielles................
Lake of the Woods Milling Ca. (Ordinaire...........

do do do (Préférentielles) .......
Montreal Cotton. Lîtd (Ordinaires.................

do do do (Préférentielles................
Noya Scotia Steel & Coal (Ordinaires................

.- do do do (Préférentielles).............
Ogilvie Flour Mille Ca. (Ordinaire................

do do do (Préférentielles..............
Penmane, Limlted (Ordiars .....................

do do (Préférentielles) .................
DIV1ERS
Bell Telephone Coa...............................
Mackay Comgaules (Ordinaireà............ ........

do do (Prdférentieflem.................
Montreel Llght, Heat & Pawer.....................
Montreal Telegraph...............................
Ottawa Light, Heat & Paver Ca .....................
ichelieu & Ontario Navigation Ca ............. ....

Shawinigan Water & Pawer Ca ....................
mince
Crownle.serve.....................
International Coël Mim (riare).........

de de de -(Pr6fdr«tiaU s e..........

Capital payé

$15,975,220
2,500,000
3,998,46o
4,941,455
4,700,000
2,000,000
6,547,159
1,000,000
4,952,190

7,66i,060
2,885,340

3,5009000
6,000,0o0
1,320,439

180,000,000
12,000,000
10,000,00
20,832,000
10,416,o0o

12,500,000
3,5001000
1,400,000
7,500,000
5,000,000
9,564,000
5,ooo,6oo

13,585,000
2,400,000
10,OOC,000
3,000,000
9,C:500

10,000,000
12,000,000
8,0oo,ooo
9,000,000
2.825,000

20,100,000

3,000,000
6,000,000

3,500,000.
5,000,000

139500,000
10,500,000

1#733,500
35,000,000
5,000,000
11859,030
2,100,000
1,500,000
3,000,00

6,ooo,ooo
1,030,000
2,500,000
2,000,000
2,150,6001
1,075,OO00

12,500,0001
50,0001

50,000,000
17,000,000.
2,000,000
1,514,500
3,132,000
7,000,000

11999,957
500,000
219,700

Réserve

$16,ooo,o
1,250,00

7,497,41~
5,94 I94S
4,700,00
1,400,00
5,400,00

500,00
3,076,09

12,500,00
8,607, 16
2,650,00

4,000,00
6,0oo,0o

Débentures
146,283,49

21,887,0C
2,500,OC

6oo,oc

24,957,81

4,420,0<
2,941,5<
8,654,4

6,000,o
13,257,0
3,992,3

80o68,o
19:503,0

.5,5780

)o

)o

36

>0

3,500,000I
510009ea0

4749000

3,040,275

1,000,000
500,000

6,ooo,ooo

457,263

2,000,000

3-649,000

10,107,000ý
100,000
730,000

1,123,573
5,000.000

-~Pair des Actions

$ 100.00
100.00

2 100.00
5 100.00
S 100.00
S 100.00

100.00
100.00

5 100.00
O 50.00
6 100.00
o 100.00

100.00
100.00
100.00

100.00
100.00
100.00
100.*00
100.00

100.*00
100.*00
100.00
100.00
100.00
100.00
100.00
100.00
100 .00
100.* O
100.00
100.00
100.00
100.00
100.00
100.00
100.00
100.00
100.00
100.00
100.00

100.00
100.*00
100.*00
100.00
100.00
100.00
100.00
100.00
100.00
100 * 0
100.00

... ... ... .
100.00
100.00
100.00
100.00

100.00

100.00
100.00
100.00
100.00
100.00
100.00

100.00

1.00
100.*00
100.00

TMiuK du der.
ler Dividend

10%

7%
14%
11%

8%
10%
6%
8%
10%

9%

12%
12%

10%

7%

7%

7 %

6,Ç
6%

7%

7 %

60%

7 %

7 %
80%

8 %
7 %

4 %
6%

8 %
75%
8 %

.. . 8. . .

6%
7%
4 %
6a%

7 %

6 %

Dernière cote

Au4 uz
Jun juin

228 224
121%ý

20534.........
196 198

2..5.. 2z6%

.... ... ... ...

.. 68. 6.. ...
.... ... ... ...

.. . .. .. . .

i6o

6.

...... 93%

'95

28 26!4
89 883ý
........ 43
4434 40%4
78 7734

100 100

102 100
76 74

14
115 ....

145 143

........ 70
209 205e
........ 141

177 '77
105 ro6
........ 122

3.6o 3.47Yz
4
7
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Le Poèle 'RECAL'
est garanti cuire
également et par-
faitement. Nous
n'hésitons pas à
dire que ce poèle
est parfait sous
tous les rapports.
Il vous sera profi-
table d'en avoir un
échantillon en ma-
gasin. Si vous ne
tenez pas les poè-
les mais en avez

besoin pour votre propre usage, nous vous en ven.
drons un à bas prix pourvu que personne ne vende
nos poèles dans votre ville.

'he James Smart Mfg. Co.
LIMITED.

BROCKVILLE, - Ontario.

Achetez le meilleur
Corde pour Châssis, marque 'Hercules'

Corde de Coton, marque 'Star"
Articles de Vêtements, en Coton,

Ficelle de coton, 3 et 4 fils
En vente dans toutes les Principales Maisons de Gros.

The Hamilton Cotton Co.
HAMILTON, Ont.

Courroies Spéciales
Nos Courroies sont recouvertes de
notre Ciment Imperméable et peu-
vent être exposées au froid ou à la
chaleur sans danger d'être gâtées.

D. K. McLaren,
Limited

35r, rue St-Jacq>uesi

T41. Mais 4904-4905 et 724«

La progression du Dominion ouvre un marché plus vaste et nos mar
chandises sont les mieux établies dans leur ligne. C'est une bonne raison
pour tenir les RECLES ET GALLONS DE MESURE

On les demandera. Ils donnerint satisfaction. Ils sont faits au Canada
Ils annonceront tout votre stock.

CATALOGUE SUR DEMANDE.

Tffg [f 0.~Lf. FAffArDAJ

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ "LE PRIX COURANT"

41

LA LAVEUSE RAPIDE LA PLUS FACILE A ACTIONNER EST LA
Laveuse 'Champion' à haute vitesse

DE MAXWELL
Elle peut être actionnée par un levier à main ou par une roue à manivelle, ajustée àl'arbre de couche horizontal. La cuve est faite de Cyprès Rouge, bois qui dure toute la vie.Le système à extension pour fixer la tordeuse permet d'ouvrir presque entièrement-ledessus. Etagère fournie en plus si on le désire
La laveuse "CHAMPION " a prouvé qu'elle se vendait bien. Demandez les prixet autres détails.

DAVID MAXWELL & SONS St. Marys, Ontario.
AC>MNCE -& ~ . 44t3 -44f4 1-t UM~.-A I,
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VERRE A VITRES
VEMR CATIIEDRALE

uni et gravé,

VERRE BRUT

Ra"~MIRROIR89
VITRES

ViTffl ORNE.
MENTE8

A

(oest)

rmé,

DESS8& DE MEUBLE8,etc.

Tel. Be115YES 40 et 371

0011 PERRtAiIT' & MsTE ADATHE,-

Plusade 200 Styles.

La meilleure qualitýq.

THE CHAPNUSTEPHNS CO.
PINK MEADOW, CON N., 1. U. A.

SMITH I4DWL. CO., LTD. Auto., MONTRE£AL, CANADA.

Sheffeld, Âng.

Xvitez les liitations de note

COUTELLERIE,
en vous asurant que cette MARQUE~

EXACTE se trouve sur chaque lame. IA
Seule Agents pour le Canua a 5IE1

JAMES HUTTON & Co., Montréal*

importateurs de '

Glaceès Epaisses

Px IKCIIlVANT* AuxC 4wr;ox1çCUjj. CITRZ «LEZ PRIX COUR&IAM¶'

Manu-
facturiers

A-

IR E aI s a a

mes r .gIg*e x
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Tô'les Galvanisée

~~~ ~ Le tfl laui "mepi M Ma lslI
Jamais igaMes cornu qru6.

A. C. LESLIE & CO,3 LUMITYO,
MONTREAL

Feutre et Papier
~IMORTU QuuLLx QUANTITE

Troitures Goudronnées (Roofing) prOtes à poer 2et 3 plta
apesde Constrution. Feutre à Douber et Tapisser
Pr duis u Goudron. Papier à Tapisser et à Imprimer

Papier d'igmballage Brun et Manille.
Fabricants du Foutre GIoudronné

IlBL.ACK DIAMOND "
Akex. McArthur & Co., Limlted

82 RUE McGliLL, MONTRBAÂL
Manufacture de Feutre pour Toitures: Rues du Havre et ]Logan

Moulin papier. Joliette. Qué.

LES NOUCHES A PATATES
vont s. mettre à l'oeuvre.

Tout cultivateur de pommes de tome ara besoin
de notre

A air, Comprl

AUJTOMATIQUE
L'Arrosoir à main la plus commode qui] 7' ait

sur le marché.

Envoyez-mous urne carte tnos iprix spéciaux pour
les marchands vous intéresseront.

CA VERS BROS.
Manufacturiers

GALT - - O t,.

Le bonc extra solide et
très utile Illustré ici est fat
de bols de hêtre.

____ Le siaège et les vuie« du
dossier sont solidement vissés
au cadre d'appui.
No. 0 3% pieds de longrueur
Demandes mat catalogue *D

Noirs fabiun aussi les
Célèbres Esc=bZ:l.x Hercu-
les." Echeilea Extension par
câble. Balanoire pOur Pe-

lue.Chaises pliante, et dméament tous les meoble pour

The Stratford Manufacturing Co., Limited
STRATFORD. Ontario.



Ferronnerie, Quincaillerie, Peinture
Matériaux de Construction, Etc.

LA VENTE DE LA PEINTURE
PENDANT LA PERIODE DE

VILLEGIATURE

Les gens n'ont généralement pas en
leur possession un assortiment complet,
jamais assez complet pour les travaux
dans la demeure d'été. En ce qui concer-
ne les outils, le propriétaire d'une mai-
son lésine généralement en ce qu'il
achète un outil bon marché quand il lui
est nécessaire d'en avoir un. Il ne tarde
pas à se casser où à être hors d'usage
et par suite, il n'y en a jamais dans la
maison tout ce qu'il y devait avoir.
Quand vient l'époque de l'exode d'été, il
y a toujours quelques outils qui man-
quent. Mais les gens n'y pensent pas
tant qu'ils ne sont pas arrivés au cottage
à dix milles de toute localité, là ils dé-
couvrent que le manche de la hache est
hrisé, que la scie est hors d'usage. Il
convient donc au quincaillier de voir
ces gens-là avant qu'ils ne partent pour
leur villégiature. Cela peut se faire en
faisant de. la publicité d'une manière
adroite et en temps propice.

ILES PERSPECTIVES D'AFFAIRES.

Dans toute tentative faite pour prévoir
les évènements commerciaux et les pro-
babilités. il est bon de mettre complète-
nient de côté la question de l'adminis-
tration actuelle aux Etats-Unis et quels
seront les effets des changements ap-
portés au tarif, car ces questions-là sont
politiques et transitoires; elles se règle-
ront d'elles-mêmes, et on s'arrangera de
façon à se conformer aux conditions tel-
les qu'elles seront.

Confinons donc la discussion à trois
éléments essentiels qui, en fin de compte,
auront une influence prépondérante sur
la situation; les conditions de moissons,
la situation monétaire et les tendances
de l'opinion publique. Somme toute, les
conditions des moissons sont aussi bon-
nes que les meilleures du passé. Les pré-
visions pour le blé d'hiver sont presque
trop bonnes pour être bien fondées et à
moins d'un mauvais temps général et
persistant, il est tout probable que le
rendement établira un nouveau record.

Pour les autres céréales, l'étendue en-
semencée est en général plus considé-
rable que l'an dernier, car partout, même
dais. les régions semi-arides d'habitude,

le sol est bien détrempé. Les perspec-
tives sont excellentes pour le pàturage.
L'industrie (lu bois de construction est
très prospère, la construction est très
active et c'est la le point important pour
le chiffre d'affaires relatif à la ferron-
nerie.

Les usines manufacturières sont en
général propéres. )ans l'industrie mi-
nière on a lieu. somme toute, d'étre sa-
tisfait. La récolte de fruits est au-des-
sus le la moyenne, bien qu'elle ne soit
pas tout à fait aussi satisfaisante que l'an
dernier, puisqu'il y a eu, par suite du
froid et les gelées, des dommages con-
sidérables.

Naturellement, il y a par-ci par-là les
ombres à ce tableau riant, mais, somme
toute, dans la langue du Mikado, les
perspectives sont en faveur d'un "été de
roses et de vin". En attendant, on ré-
pare les grands dommages causés par
les inondations et on les oublie.

)e même, dans nombre de sections,
on augmente silencieusement, mais sans
cesse, notre richesse nationale perma-
nente. De nouveaux projets d'irrigation
complète des régions arides et semi-
arides de l'Ouest convertissent des dé-
serts en étendues productives.

Les plans de drainage du delta du
Mississipi changent en champs fertiles
ce qui n'était jusqu'à présent que des
marécages engendrant la malaria. On
restreint <le jour en jour le territoire du
Texas où règne la fièvre et on peut
maintenant élever du bétail sur une
grande échelle dans le Sud.

Dans de vastes régions de l'Ouest où
jusqu'ici essayer <le faire de la culture
était presque impossible à cause du
temps, on peut maintenant récolter du
niais Kafir et de l'alfa, et cela montre
comment l'homme peut conquérir la na-
ture.

Une étude intelligente et impartiale
des conditions naturelles n'amène à for-
nuler, somme toute, que peu de plaintes

et il y a. au contraire, lieu bien souvent
de se réjouir.

La situation monétaire n'est pas en
elle-même sérieuse. Nous avons besoin
surtout de stabilité et de solidité et des
fonds suffisants pour soutenir notre ex-

pansion commerciale.
Les financiers et banquiers ont depuis

longtemps senti la nécessité d'améliorer
le système américain. mais parmi la

grande masse du peuple, il y a toujours
eu suspicion, hostilité ou indifférence en-

vers les différents plans proposés. Ces
sentiments changent graduellement main-
tenant.

Ce qu'il faut surtout, c'est un peu de
bon sens et de prudence; il nous faut
acheter ce dont nous avons besoin et
quand nous en avons besoin, et prati-
quer l'économie nécessaire. Cette ligne
(le conduite, si nous y persévérons, nous
permettra de considérer avec indifféren-
ce les craintes entretenues au sujet des
manipulations au marché des valeurs.

Aucun facteur des conditions fonda-
mentales n'est plus important que la
tendance de l'opinion publique. Dans un
grand pays comme les Etats-Unis, il y
a bien les écoles de pensée et un certain
nombre d'entre elles sont déraisonna-
bles. mais, somme toute, ce ne sont que
des tourbillons dans le courant du pro-
grés. Aujourd'hui, ce qui intéresse le
plus l'homme c'est le développement et
le progrès de la localité qu'il habite.

LES METHODES DE PERCEPTION.

Comme il est d'habitude impossible de
diriger un commerce de ferronnerie en
détail sans accepter un fort montant deaf-
faires à crédit; la question des percep-
tions est généralement d'importance vi-
tale et aucun gérant ne doit négliger
cette question. car la plus grande habi-
leté pour vendre ne peut déterminer
qu'un succès partiel pour un magasin Qù
l'on a des méthodes trop relâchées pour
l'octroi des crédits et pour la perception
des comptes.

En étudiant ce sujet,. on doit d'abord
faire observer que pour bien réussir il
faut adopter un système et pour la mise
en pratique de ce système il faut un plan
régulier, établi à l'avance, nonseulement
pour percevoir les comptes, mais pour
octroyer des crédits.

La première chose à faire est de dési-
gner une personne dans le magasin à là-
quelle toute demande de crédit doit être
adressée. Cet homme-là. doit avoir beau-
coup de volonté, du tact.et.du jugement.
La volonté, c'est la force dynamiqie
que l'homme chargé de -la question 4u
crédit doit absolument posséder; le juge-
ment, c'est sa, mesure; le tact, c'est
l'huile qui rend le fonctionnement plqa
facile. Cet homme doit se sentir person-
nellement responsable de chaque nou,
veau. compte et-gir. en

24. LE PRIX COURANT, Vendredi, 13 juin 1913.
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Le frand "P" est pour la PEINTURE
Le Petit "P" pour le PROFIT

et la hauteur relative des deux lettres représente la valeur
relative de la peinture et du profit pour votre commerce,
M. le Marchand.

La peinture que vous vendez a une importance beau-
coup plus grande pour votre succès que le profit qu'elle
vous rapporte. Le profit fait à perte de clientèle a tot fait
de ruiner un commerce-chaque vente doit représenter une
grande valeur et donner de la satisfaction.

C'est la qualité que votre client demande-et vous ne
serez jamais à même de faire un profit sur la peinture, après la
première vente, si la qualité de cette peinture ne ramène pas l'ache-
teur au magasin. Les ventes isolées n'établissent jamais un com-
merce de peinture ayant quelque valeur. . Ce sont les commandes
renouvelées qui vous rapportent du profit.

Les Peintures Martin-Senour-ligne complète de pein-
tures pour tous les usages-sont celles qui ramènent au
magasin les acheteurs, leurs amis et leurs voisins. Elles
procurent aussi de bons profits. Alors, à quoi bon gaspil-
ler du temps avec des peintures de qualité inférieure ?
Eerivez aujourd'hui au suet de ilageuoe et oommeno.z à fair. du profit sur les

The MARTIN-SENOUR Co., Limited.
Les Plenniers de l'industrie des Peintures Pures.

MONTREAL. TORONTO. CHICAGO. .

CORDES DE IALAGE ET DE GUINDAGE.
Cordes de Derrick et de DRAGUE.

Cordes pour Déménagements.

Cordes pour Chariot à scie.

Etais pour cheminées de vaisseau.

Garnitures en câble de fer.

Graisse pour câble de fer.

THE B. CREENINC WIRE
00.Y LIMITED

HAMILTON, ONT.

Vol. XLVI -No 2

NTREALe P. Q.
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LA SITUATION.

Une très grande activité continue à
régner dans tout le commerce de fer-
ronnerie en gros. Le marché reste ferme
mais sans qu'on ait lieu de prévoir d'ici
à quelque temps une augmentation no-
table des prix. En ce qui concerne les
collections et recouvrements, la situation
n'a pas changé; on a, somme toute, lieu
d'être satisfait. On prévoit un certain
retard dans les prochains arrivage& de
%,erres a vitres, dont une grande quan-
tité est encore sur les quais d'Anvers.

Nous cotons:

PLOMBERIE

Tuyaux de plomb

Les prix sont de 7.50 moins zoy pour
tuyaux en plomb et de g.oo pour tuyaux
de plomb composition moins zoy%.

Tuyaux de renvoi en font et acces-

soires

Les escomptes sur les prix de la liste
sont: tuyaux légers, 6o%; tuyaux moyens
et extra-forts, 65%, et accessoires légers,
mnoyens et extra-forts, 7o%.

Tuyaux en fer

cotons, prix de la liste:
zoo pieds 6.oo
100 pieds 6.00
zoo pieds 8.50
zoo pieds 11.50
zoo pieds 17.00
zoo pieds 23.00
zoo pieds 27.50
zoo pieds 37.00
zoo pieds 58.5o
zoo pieds 76.50
zoo pieds iog. oo
zoo pieds 92.00

Tuyaux galvanisés
Nous tons. prix de liste:

Y4 zoo pieds 6.oo
% zoo pieds 6.oo

zoo pieds 8.5o
zoo pieds ii.So
zoo pieds 17.00

1 Y4 zoo pieds z~3. Oo
1 Y2 zoo pieds 27.50
2 zoo pieds 37.00

2 Y2 zoo pieds 58.5o
3 zoo pieds 76.5o
3 Y2 zoo pieds 92.00
4 zoo piedsio9.0io

Les escomptes sont les suivants.
Tuyaux noirs: i pouce et I pouce, 63

p.c.; 4 Pouce, 69 p.c.; à à 4 Pouces, 724

Tuyaux galvanisés: i à 1 Pouce, 48 P.
c.; 4 pouce, 39 p.c.; f à 4 pouces, 621
p. c.

Tuyaux en acier

2 pouces
2j pouces
3 Pouces
31 pouces
4 Pouces

zoo pieds
zoo pieds
zoo pieds
zoo pieds
zoo pieds

9.6o
12.2È
13.30
'5.55
19. 8o

Fer-blanc Charcoa1

Nous cotons: 1 c. 14 X 20 4.65

Fer-blanc en feuilles

X. Extra par X et par cse I.00
suivant qualité.

(Caisse de 112 feuilles, zo8 lbs. net)
Au coke - Lydbrook ou égal

IC, 14 X 20. base bte 4.45
(Caisse de 112 feuilles, ioS lbs. net)
Au Charbon-Terne-Dean ou égal

I C, 20 à 28 bte 8.2s
(Caisse de 112 feuilles, 216 lbs. net)

(Caisse de 56o lb..)
XX, 14 x 6o, gauge 26 lb. 0.07 0.071

Feuillles étamées

72 x 30 gauige 24, 100 lbs.
72 x 3o gauge 26, 100 lb.

8.50
9.00

Tôles galvanisées 'Canada"

Nous cotons: 52 feuilles, $4.7; 60

Feulles:
22 à 24
26
28

Tôles noires

2.65
2.75
2.85

Tôles galvanisées

Nous cotons à la caisse: Fleur
Gorbals Queens de

Best Best Comet Head Lis
28 G 4.50 3.95 4.50 4.25
26 G 4.30 3.50 4. ÎO 4.00
22 à 24 G 3.85 3.45 3.55 3.50
16-20 3.75 3.20 3.75 3.40

Les prix de la marque Cornet sont plu-
tôt à la hausse.

Apollo

1oi OZ=28 Anglais 4.35
28S G.=-Anglais 4.10
26 G. 3.85
24 G. 3.60
22 G. 3.6o
16 à2o G. 3.45

Moins d'une caisse, 25c de plus par
looi livres.

28 G. Américain équivaut à 26 G. An-
glais.
Petite tôle 18 X 24 52 feuilles 4.45
Petite tôle 18 X 24 6o feuilles 4.70

Soudure

Les prix sont p lus élevés de ic par lb.
Nous cotons: barre demi et demi, ga-

Il CARTOUCHES CANADIENNES.I
Assurez-vous que vous livrez bien

votre clientèle la boite portant la Marque

Cela signifie pour vous de forts bénéfices et
des clients satisfaits.

FÀBRI QUJJES par des CANADENS pour des SPORTSMEN CANADIENS.

flC~MIMî~M rARTRIDGE CO.. - - Montréal, P. Q.
nnBln CARTRIDAL CO,~ - -

JW ECRIVANT AUX ANNONCEU RS, CITEZ "LE PRIX COURANT'
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,rante 2/; *do.,* 27Y2. -"Wiping", métal
pour plombiers.

QUINCAILLERIE

-. Boulons et noix

Très ferme et à la hausse.
Nous cotons:

Boulons à voitures Norway ($3.00) 50
et 10 P.C.

t-Boulons à.voitures carrés ($2.40) 60 et
10 P.C.

Boulons .à voitures ($î.oo): grandeurs, i
et moindres, 6o et 10 P.C.; 7/16 et au-

*dessus, 55c
Boulons à machine, 1 pce et au-dessous

6oc.
BaIl îoo Ibs. i1.20
Boulons à machine, 7/16 pce et au-des-

sous, 575/2c.
Boulons à lisse, i et plus petits, 6o et

55 et 10 P.
Boulons à lisse, 7/16 et plus gros, So et

5 P.C.

Noix par boîtes de ioo lbs.

Nous cotons:
Noix carrés 4C la lb. de la liste
Boulons à charrue, 50 et i0 P.C.

La broche barbelée est Cotée $2.421
les îoo livres à Montréal.

Crompes à clôtures

Fer poli
Fer galvanisé

Broches pour poulailers'

*IX 20 X 30"
Ix 30 x 36"
lX 22 X 24":
IX 22 x 30"
L'escompte

-IX 20 X 24"
IX 22 x 36"

est de 5o p.c. sur

$2 .60
2.80

4.10
4.75
5.00
6.30

la- liste.
3.40
7.50

Broche galvanisée, etc.

Nous cotons:
No 9 les îoe lbs 2.30
'No -12 les Ioo lbs. 2.45
No -13 les 500 lbs. 2.55

-Poli brûlé:
'No o à 9' les ioo lbS. 2.35
No îo les roo Ibs. 2.35-
No ii les i00 lbs. 2.42
No 12 - les soo lbs. 2.60
No 13 les sco lbs. 2.70
No 14 les ioo lbs. 2.8o
No i.5 les 100 lhs. 2.83
No 16 les ioe lbs. 3.00
BruIe, P. tuyaux 500 lbs. No 18 3.85*
Brûlé,.p. tuyaux l00 lbs. No 19 4.70
Extil pour *broche 1huilée, -Soc p. roo lbs.

Èroche à foin

La demande est faible.
Nous cotons net:
Marché très ferme.
No 13, $2.4o; No 14, $2.45, et No i s.

&i2.55. Broche à foin en acier coupé de
longueur, escompte 25 P.C. sur la -liste.

'Plaques d'acier

À 'A pouce
3/16 pouce

:Le -march

100 livres 2.40
100 livres 2.70

'Zinc eni -feuilles

.é -est ferme.

ýNous, cotons; '$8.7ý $9o i oo lbàs.

Coudes pour tuyaux

Nous coto ns à la doz.: coudes ronds
ordinaires '75 feuilles, $1.1o; 60 feuilles,
$1.35, -et polis, '6o feuilles, -$i.6o.

Broche moustiquaire

Forte demande.
Nous cotons: bîijche noire, $1.55 par

rculeau de îoo pieds.

Broquettes

Pour boites à fraises 75 et 121 P.
Pour boites à fromage 85 et 10 P.C.
A valises 8o et 121 P.C.
A tapis, bleues 8o P.C.
A tapis, étamées 80 et 15 P.C.
" tapis, en barils 40 P.C.
Coupées bleues, en doz. 75 et 121 P.
Coupées bleues et J pe-

santeur 6o P.C.
Sweeden, coupées, bleues

et ornées, en doz. 75 P.C.
A chaussures, en doz. 50 P.C.
A chaussures, en uqts i lb. 6o et i0 p.c.

Clous de broche

Nous cobons: $2.40 prix de base, f.o.b.,
Montréal.

Clous coupés

Nous cotons: prix de base, $2.6o f. o.
b., Montréal.

Clous à chevai

Nous cotons par boite: No 7. $2.90;
No 8, $2.75; No 9, $2.6o; No 50, $2.50,
avec escompte 'de îo psc.

Fers à cheval

Nous cotons f.o.b., à Montréal:
Ncverslip crampons, i le cent 3.80

No 2 Nosi
et plus et plus
grand petit

Fers ordinaires -et
pesants, le qrt 3.90 4.15

Neverslip crampons 7/16, le cent 2.40
"Neverglip cramp;ons Î, -le cent 2.6o
Neverslip crampons 9/16, le cent 2.80
Neverslip crampons 5/16, le cent 2.00
Neverslip crampons à, le cent -2.20
FeCr à neige, le qrt 4.'15 -4 -40
New Light Pattern, le qrt 4.35 4.60
Fer "Toc Weight" No I à 4 6.75
Featherweight No o à 4 5.75
Fers asgortis de plus d'une -grandeur -au

baril. îoc à f2 5Cex.tra par baril.

Chaînes eni fer

Très ferme.
On '-c0te ipar 10 Io!bs.:

3/16 No 6
3/16 e~ccp
1/i6 fu Il
*exact 3

5/f6

7/16

o/s6
I/1
I.

*1

I

10.00
8.5o
7.00
6.50
6.5o
4.40

3-%n
.- n

3.60
3.40
3.30O
3.30
3.30

Vis à bois

Les escomptes à
Tête plate, acier
Tête ronde, acier
Tête plate, cuivre
Tête ronde, cuire
Tête plate, bron'.e
Tfête P'ende, bronze

la liste sont de
85 o P.

80 so P.C.
75 JO P.C.

- '70 10 pc
70 10 P.C.

610 et 71 p.c.

Fanaux

Nous cotons:
Wright -NO 3
Ordinaires
Dashboard C. B.
No 2

Peints. 5oc extra par doz.

4.75
9.00
7.00

Nous cotons:
Royal Canadian
Coilonial
Safety
E. Z. E.
Rapid
Paragon
Bicycle

Moins escompte de 2o

doz.
doz.
doL.
doz.
doz.
doz.
doz.

P.C.

47.75
52-75
56.25

51-75
46.75
54.00
6o.So

Munitions

L'escompte sur les cartouches cana-
diennes est de 30 Ct 10 Pour' Cent

Plomb de chasse
Nous cotons net:

Ordinaire ioo lbs. i.oo.0
Chilied ioo lbs. io.4o
Buck and Seal iîo lbs. îo.8o

METAUX

Antimoine

Le marché est sans changement, $1.25
à $1o.50.

Fonte
Nous cotons:

Carron Soft
Clarence No 3

25.50
24.50

Fer en barre

Plus ferme. . -

Nous cotoûis:
Fer marchand.-* -bse'-ioo lbs.
Fer forgé base 500 lbs.
Fer fini base 100 lbs.
Fer pour -fers -à cheval

base 100 lbs.
Feuillard mince ii à 2 pcs base
Feuillard épais No io base

Acier en lbamr
Nous cotons -net, ' 30 jours:

Acier doux base ioo Ibs. 0.00
Acier à -rivets *base .îoo lbs. 2.10
*Acier à lisse hase zoo Ibs. 0o.00
Acier à bandage base îoo lbs. o.oe
Acier à machine'base ioibs. o.oo
Acier à pince base îioo *lbs. 0.00
Acier à ressorts base 100 lbs. 2.75

2.25
2.25
2.25
2.25
2.25
2.195
3.10

Cuivre en * lUùiôts

Le marché est fort.
Nous cotons $18.75 les 500 lbs. Le

cuivre en feuilles est coté à 27C la livre.

Etain eni lingots

'Nous cotons: 55c'à55 les îooiivres.

Tordeuses à linge
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Ce métal. se fait,,de plus en plus rare

sur les marchés primaites et les expé-
ditions .diminuent.

Plomb en lingots

Plus fort.
Nous cotons. $5.5o à $5.75..

Zinc en lingots

La demande est très forte.
Nous cotons: ý7.50 à $7.75 les 10o li-

vres.

HUILES, PEINTURES ET VI-
TRERIE

Huile de lin

Forte demande et prix fermes.
Nous coton& air galion, prix nets: hui-

le bouillie 63c, huile crue 6oc.

Huile de, loup-mnarin

Nous cotons au gallon:
Huile extra raffinée 70c

Essence de térébenthine

Nous cotons 65c le gallon par quantité
de 5 gallons et 70c le gallon par baril.

Blanc de plomb

Forte demande.
Blanc de plomb pur
Blanc de plonib No i
Blanc de plomrb NO 2
Blanc de plomb NO 3
Blanc de plordb NO 4

.Pitch

Nous cotonse
Goudron pur, ioo lbs.
Goudron liquide, bri

Peintures préparée,

Nous cotons-
Gallon
Demi-gallon
Quart, le galldn

8.25
7 .6o
7.40
6.95
6.75

En boites de i lb. 0.10 0.11

Verres à Vitres

Lcb, PrIX SOit Ires termes.
LC idrctne £ltlégc itUgilueîe continuel-

ciliclit *a prix.
IUUS COtuiua: bLar, au-dessous de 2o

p$UUCC ulli: 50 pAcua, Ï)l.O5; A00 piCub,
+J.4u; M0 a 4u, Su PitUb, )d.uu; l00 pitub,
+J.u, 41 a 50, luu pit(à., )4.uu; 51 a Ou,
Auu PICu2,-)4.245; 01 a 70, àuu pîcub, ý>4.5u,
il a au, lu0 pîcca, )5.uu.

DJoube JJaamoucl, 100 pieds: 0 à 25'ýi.uu; 20 a 4u, )>5.45; 41 à 50, e0.25; Si a
Ou. e0.75; Ci' a 7u, ÏN7.25; 71. t- 0, ýi-0
ôt a bb, $715; t- 0 a go, $8.50; 91 a 95.

Vert de Paris pur

Forte demande.
Liai lis a petrole
L)rumn de 50 à i00 lbs.
Di>tun de 25 lbs.
Boites de papier, i lb.
Boites de ier-blanc, i lb.
Boites papier, JIl.
Boites fer-blanc, J lb.

0.00
0.00
0.00
0.00
0.00
0.00
0.00

Câbles et cordages

Best Manilla
British Manilla
Sisal
Lathyarn simple
Lathyarn double
jute
Coton
Corde à châssis

base IL
base lb.
base lb.
base IL
base lb.
base Il.
base lb.
base IL

0.00
0.00
0.00
0.00
0.00
0.00
0.00
0.00

Papiers de Construction

Très ferme.
0.70 0.8o0' Nous cotons:
0.00 4.00 f aune et noir' pesant 0.00

Ijaune ordinaire, le rouleau 0.00fNoir ordinaire, le rouleau 0.00
Goudronné, les ioo lbs. o.0o
Papier à tapis, les ioo lbs. 0.00

1.45 i.go Papier à couv., roUI., 2 plis 0.00
1.50 s.gS Papier à couv., roui., 3 plis 0.00
1.55 1.75 Papier surprise, rouI., i5 lbs. 0.00

0.19
o. 20à
0. 20*
0.22à
0. 23à
0.24t
0.25f

0.17
0.13
0.12
0.12
o. 121
0.11
0.25
0.34

Charnières (couplets) No 840

lé pouce
il pouce
2 pouces

rils. Sur char
21 pouces
21 pouces
3 Pouces

Nos 8oo et
Ipouce
li pouce
lé pouce

ipouce
2pouces

21 pouces
21 Pouces
21 pouces
3 Pouces
31 pouces
4 Pouces

Même escompte que
charnières d'acier poli.

0.67
0.75

2.10
0.92
1.07

838 1.30
0.32'
0.37
0-48
0.59
0.67
e.76
o.81
0.95
1.07
1.49
2.12

pour toutes les

FERRAILLES

Cuivree fort et fil de cuivre
cuivre mince et fonds en

cuivre
Laiton rouge fort
Laiton jaune fort
Laiton mince
Plomb
Zinc

Fer forgé No1
Fer fondu et débris de

machines No i
Plaques de poêle
Fontes et aciers malléables
Pièces d'acier

Vieilles claques

i.8o
0.35
0-43
2.25
2.6o
0.75
0.95
0.40

La lb.
0.00 0.11

0.00 0.09
0.00 0.,10
0.00 0.o8
0.00 o.o6
0.021 0.02J

0.00 0.03
La tonne

0.00 12.50

0.00o 16.00o
0.00 12.50
0.00 9.00
0.00 5.00

La lb.
0.00 0.00

PLATRE

Plâtre mêlé de sable, f.o.b., au char S.So
Plâtre dur (Hard Wall), f. o. b., 20

tonnes et plus 1o.5o
Plâtre pur (Plaster Paris), en ba-

rils, sur char, 2.10

La qualité procure la clientèle
La faucheuse -"WOODYATT" pour pelous.e est sansf

peine la plus populaire faucheuse de haute quialité qui soit
sur le marché Canadian-elle est munie de couteaux en acier
trempé à l'huile-a un cylindre à quatre lames-une roue
motrice de 10 Y2 ". Les coussinets sont très longs et ajusta-
bles-un système de boîtes à herbes y est adjoint.

Si votre marchand en gros ne tient pas ces faucheuses

écrivez- nous directement.

Taylor. Forbes 'Company,' Ltd.
246 RUE CRAIG OUEST, MONTREAL.

_ TAYLOR - FORBES COMPANY, Ltd.
B -- P1ureau-OhOf et usines, - . GUELPU, Ont.

M~ ECRIVANT AUX ANNONCECUPS. CITEZ "LE PRIX COURAXNT
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La Carabiné «"Bayard" à Chien et Détente Automatiques

Décharge puissante, Ligne élégante. Simplicité de mécanique. Pièces interchangeables. Traverse
trois pouces de sapin. Pèse 4 livres. Peut être démontée rapidement rien qu'avec un tournevis.

ECRIVEZ POUR AVOIR une BROCHURE DESORIPTIVE.

McGILL CUTLERY CO., (REG'D) - P. 0. Box 580, Montréal

AUGES en ACIER GALVAN8E
MSAMES, EFROUVIES et TROUY ES STISFAISANTE.

si., rigide, pr.pr et hygémiqu

MANUFACTRIERS Dit

Pmu cliauM le todete, Et hhiep u mes.

Tout lermier est un futur' ollent.
C'est justement ce qu'il cherche pour remplacer

cette auge en bois surannée, veroue fangeuse,

Fat iu tenedathite en acier épais galvanisé, de telle sorte
qu'elle ne peut rouiller. complètement rivetée et
soudée, de telle façon qu'elle ne peut fuir. Garnie

en haut d'épais acier à angles, ce qui la rend très
solide et rigide.
Grande valeur à Prix bas, vous assure des vene

rapides-garanties 5 ans-bonnes pour là.
Vous pouvez les vendre sur approbation. Ecrivez

aujourd'hui. Nous vous les fournissons à fond carré
ou rond. Demandez notre brochure sur la ligne
complète des auges pour porcs et des réservoirs

en acer.Exigez toujours la Marque de Commetc "'OENDROM.II

The Steel Trough and Mlachine Co.,OMNU OAAOU
LINITD %ëTHE GENDRON MFG. CO., Ltd,

TWEED - ONTARIO TORONTO. Canada.

Orneme ntal1e
en fer, de 50e le pied en montant, 100 modèles différents. Barrières d'entrée, sièges de parterre, vases pour

fleurs, grillage en broche et ep fer pour châasis, balcons, escaliers. Forge générale d'ornementation.
Dessins et prix fournis sur demande.

Donnez vos commande; ,mmAtaieent afin dêtre semvs dara ke cou.rantI du mois de juin-

5167 Ave. DELORIMIER.LaCie. de Fer Ornemental Dopré, TBI.. L&ALLB 437
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LA CONSTRUCTION
Durant la semaine terminée le 7 juin,

la ville a émis 83 permis de construire
au coût total de $380.600 pour les nou-
velles constructions, et de $17,920 pour
les réparations.

Les chiffres ci-dessous en indiquent
la répartition ar quartier et donnent le
coût approximatif de chaque construc-
tion, moins les détails des permis au-
dessous de $1.000.

-Quartier- Coût
St-Denis $16,540

St-Henri 18,350
Papineau 15,88o
Duvernay 0,6oo
St-Gabriel 800
St-Joseph 2,520
Ahuntsic zoo
Delorimier 35,500
Notre-Dame de Grâces 67:150
St-Jacques 23,600
Laurier 34,550
Hochelaga 71,'300
Mont-Royal 24,000
Rosemont 5,500
St-Louis 4,000
St-Jean-Baptiste 11,500
Ste-Marie 30,020
St-Ahidré 11,0oo
Emard 4,500
Ste-Cunégoridc 10,00o
Rosemont .14001

St-Georges 2,6oo
St-Laurent 1,100

Total$398,520
Rue St-Jérôme quartier Deloriînier;

4 maisons, ii logements, 3 -étages, 3e
classe; coût prob. $îo,ooo. Propriétaire,
J. G. G. Dufresne, io8 Garhier.

Rue Demontigny E-st, quartier St-
Jacques; ;l maisons, 6 logements, 3 éta-
"es 3e classe; coût prob. $15,oo. Pro-
prietaire, C. H. Bleau, 670 Demontigny.

Rue St-Donîinique, quartier Laurier;
3 maisons, 8 logements, 3 étages, 3e clas-

e;coût prob. $8,ooo. Propriétaire, La-
"Oe& Champagne, 1463 Alexandra.

Rule Bordeaux, quartier Delorimier; 2
nIaisons, 6 logements,' 3 étages. 3e clas-
se: coût prob. $3.000. Propriétaire, J. G.
G. Dufresne, io8 Garnie .r.

Rue Dýrling, quartiti '1HoéÉelaga; 4
mraisons, 14 logements, 3 étages. 3e clas-
se: coût proh. $18 ,ooo. Propriétaire, T.
et -X. Longpré, 64 Cuvillier.

Rue Avelyn, quartier Laurier; i mai-
50fl* 5 logements, 3'étages, 3è classe;
c'lut prob. $4,0S. Propriétaire, S. Co-
hen. 14 Mozart.

Rue Stadocano, quartier Hochelaga; 2
miaisons, 6 logements, 3 étages. 3e clas-

C;oût proh: '$5,ooo. Propriétaire, D.
S;alvail. 6s Stadacona.

Rue Duquette, quartier Hochelaga: r
mlaison. 4 logements, .1 étages, 3e clas-
se: coût prob. $4,5oo. Propriétaire, Léon
Moineau. 32o Aylwin.

Rue Des Erables. quartier Delorimier;
ila*rn - lgements. .3 étages. 3e clas-; Coût Proh. $4.000., Propriétaire. J. A.

Tlîeriaîît. 16t6 Bolrdeau.

Rue Victoria, quartier Mont-Royal; 4
nmaisons, 4 logements, 2 étages, 3e clas-
se; coût prob. $24,000. Propriétaire, W.
H. Creed, 686 Roslyn.

Rue Vendômue, quartier Notre-Daime
de Grâces; 2 maisons, 2 logements, 2
étages. 2e classe; coût prob. $îo,oo. P>ro-
priétaire, J. H. Haud, 6o9 Ave Belmiont.

Sème ave, Rosemiont, quartier Rose-
nmont; 1 maison, 5 logements, 3c classe;
coût prob. $3,500. Propriétaire, Oct. Ar-
chambauît, 575 V'isitation.

Rue de Gaspé, quartier St-Denis; i
titison, i logement, i étage, Ye classe;
coût prob. $î,ooo. Propriétaire, D. Dan-
dale, 781 Alnma.

Rue Alma, quartier Laurier; i maison,
S logements, 3 étages, 3c classe; coût
prob. $3,500. Propriétaire, A. Lév esque,
38 Boyer.

Rue Cadieux, quartier St-Louis; i
maison, iboulangerie, z étages, 2e clas-
se; cout prob. $4,000. Propriétaire, S.
i<îichstone, 1407 Clark.

Rue Sir Geo. Et. Cartier, quartier St-
Henri ; i maison, 3 logements, 3 étages,
3e classe; coût prob. $1o,ooo. proprié-
taire, N. Gougeon, Jr., 186 Parc Cartier.

Rue Beaudry, quartier Papineau-
maisons, 6 logements, 3 étages, 3e clas-
se; coût prob. $6.000. Propiietaîre, J. A.
Lambert, 324 Préfontaine.

Rue Delorimier, quartier Delorimeir;
2 maisons, 6 ogements, 3 étages, 3 clas-
se; coût prob. $11,500. Propriétaire, Té-
les, Larose, 5o6 Chambord.

Rue Christophe Colomb, quartier St-
Denis; i maison, 3 logements, 3 étages,
3~e classe; coût prob. $6,ooo. Propriétai-
re, E. Séguin, 2005 Christophe Colomb.

Rue Colonial, quartier St-J ean-Baptis-
te; 2 maisons, 6 logements, 3 étages, 3e
classe; coût pro>. $9.000. Propriétaire.
\Vilensky & Co., 1222 St-Urbain.

Rue Cartier, quartier Papineaui; i
maison, 5 logements, 3 étages, 3e clas-se; coût prob. $3,000. Propriétaire, WV.
Chicoine, 1132 Cartier.

9ème ave, quartier Ste-Marie; 4 mai-
sons, 12 logements, 3 étages, 3e classe;
coût prob. $i2.000. Propriétaire, J. F.
Robin, 589 génie ave, Rosemont.

Rue Bréboeuf. quartier St-Denis; i
nmaison, 3 logements, 3 étages, 3e clas-
se; coût prob. $4.000. Propriétaire, J. C.
Frenlette. 324 Bréboeuf.

5ene ave, quartier Ste-Marie: 3 mai-
sons. 12 logements, 3 étages. 3e classe;
coût prob. $10.000. Propriétaire, Alp.
Germain, Boucherville, P. Q.

Rue Ste-Catherine Ouest, quartier St-
André; i nmaison. i magasin. i entrepôt.
3 étages. 2e classe; coût prob. $zr,ooo.
Propriétaire, C. M. Caverbill, 166 Drum-
mon d.

Chemin Côte St-Luc et Coîbrooke.
quartier Notre-Damne de Grâces; 5 niai-
sons5, 3 étages. 2e classe; coût proh.
$.Io,ooo. Propriétaire. Stephens Star &
Noseworthy. 814 New Birks Bldg.

Rue Carrière, quartier St-Denis; i
hangar. 3e classe; coût prob. $1.700.
Propriétaire. J. B. Labelle, 2014 St-Ho-
hert.

Ave Prud'homme, quartier Notre-Da-
me de Grâces: 2 maisons, 4 logements.
.' etages. 3e classe: coût proh. $7.000.
Propriétaire. Edmn Rhaie 40 ave
Prud'homme. .

3ème ave, quartier Rosemont; 1 mai-

soli, 2 logements, 2 étages. 3c classe;
couit prou. $2,ooo. P'ropriétaire, Euig.
NOCI, 229 Hoit.

Rue Dorion, quartier Papineau; 3
niaisons, 9 logements, 3 étages, 3C clas-
se; coût I)rol. $ti,ooo. Propriétaire, N.
Lévesque, 786 Dorion.

Ave Oxiord, quartier Notre-Dame de
Gràces; i maison, i logement, 2 étages,
3c classe; coût prob. ýo,ooo. l1roprictai-
re, L-aflamnie & Bedford, ?(» Prud'hom-
Ille.

Rue Wolfe, quartier St-jacques; 2
niaisons, 6 logements, 3 étages, 3c clas-
se; cout prob. $6,ooo. P~ropriétaire, J. F.
Chartier, 33 Hudon.

Rue Chabot, quartier Delorituiier; i
maison, 3 logements, 3 étages, 3c clas-
se; coût prob. $4,ooo. Propriétaire, Geo.
Rattelade, 858 Boul. St-Joseph.

Rue St-Diinique, quartier Laurier;
i maison, 3 logements, 3 étages, 3e clas-ý
se; cout prob. $.4,ooo. Propriétaire, E.
Duquette, 293(>c St-Dominique.

Rue D)Aragon, quartier Emard; i
Maison, 3 logemlents, 3 étages, 3c clas-
se; cou t prob. $3.500. Propriétaire, D.
Séguin. 85 V'ictoria.

Rue St-Hubert, quartier St-Denis; i
miaison, 2 logements, 2 étages, 3e clas-
se: c(out proh. $2,ooo. Propriétaire, Mmc
î. viau. 2880 St-H ubert.

Rue Marie-Anne, quartiei Duvernay;
i maison, i magasin, 2 logements, 3 éta-
ges, 2e classe; coût prob. $6,ooo. Pro-
priétaire, H. Corbeil, 350 Fabre.

Rue Notre-Danme Ouest, q uartier Ste-
Cunégonde; 3 étages, 2c classe; coût
proh. $10.000. P'ropriétaire, L. Cohien &
Son. 36 l'rince.

[\le Suzanne. quartier Laurier; 2 tuai-
sons. 5 logeuiilents, 3 étages, 3c classe;
coûit prob. $.4.500o Propiriétaire, A. .Du-

;iette. 3136 St-L.aurent.
Rue St-l)ominiqîîe, quartier Laurier:

2Maisons. i magasin, 5 logenments, 3
étages. 3e classe; coût pro>. $5.5o. P>ro-
lpriéiaire, A. DuqUette. 3136 St-Latirent:

K-nie ave, Rosemiont. quartier Ste-.
Marie: 4 niaisons. 12 logements. 3 éta-
ges. Ye classe: coût proh. $8,ooo. Pro-
priétaire. A. Loyer. 37() 6ème( ave, Rose-
mont.

Rue L.aval, qluartier St-Jean- Baptiste;
1 maison. 3 logemients. 3 étages, 3e clas-
se; cilut pro>. $2,.500. Propriétaire, N,
I>rtino. .373 Mont-Royal Est.

lsuîe (>1< Orchard. quartier Notre-Da-
nie d - Grâces: 2 maisons, 4 logements,
2 étages. Ye classe; coût proh. $5,000.
P~ropriétaire, J. OuimeCt. 244,; Waverley.

Rue Addington, quartier Notre-Da-
mie (le Grâces: 3 niaisons. 3 logements,
2 étages, 3e classe: coût proh. $gooo.
P~ropriétaire. Bouirgon. Gagné & Cie,
1882 Notre-Dame Ouest.

Rue Notre-Dame Ouest, quartier St-
joseph: 2 maisons. 4 logements, 2 éta-
ges, 3e classe; coût prob. $2,50. Pro-
lîriétairc. Bourgon. Gagné & Cie, 1882
Notre-Daine Ouest.

Rue Moreau. quartier Hochelaga; i
maison. i manufacture, i étage, 2e clas-
se: coût prob. $4o,ooo. Propriétaire, A.
McArthur & Co. Ltd.. 82 McGill.

Rue -St-Philippe. quartier St-Henri; 2
maisons. 6 logements, 3 étages. 3e clas-
se: cout Proh. $7.o000 Propriétaire, N.
Lavallée 122 St-Philippe.

Rue flan<lurand, quartier Rnsemont;
i maison. i logement, 2 étages.. 3e clas-
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se; coût prob. $1,400. Propriétaire,, AIp.
Bonin, 194 Adam.

Rue Wurtele, quartier Hochelaga; i,
maison, 3 logements, 2 étages, 3e clas-
se; coût prob. $i,8oo. Propriétaire, J. A.
Brunelle, 172 \Vurtele.

Rue Aylwin, quartier Hochelaga; i
maison, 2 logements, 2 étages, 3e clas-
Se; Coût proIu. $2,000. Propriétaire, T.
P'reston, î6o Forsyth.

Rue Montcalmn, quartier St-Jacques;
rép. 1 miaison, i logement, 3 étages, 3c
classe; cotît prob. $1.2oo. Propriétaire,
B. Kerner, 747 avc Hôtel de Ville.

Rue Ste-Catherine Ouest, quartier St-
Georges; rép. i maison, 3 magasins, 2
étages, 3 logements, -e classe; coût
prob. $ i 2,000. Propriétaire, Tannen-
bauîn & Co., iii Metealfe.

Rue Drummond, quartier St-Georges;
rép. 1 maison, 1 logement, 3 étages, 2e
classe; coût prob. $1,400. Propriétaire,
M. Cohen, 63 Druilmond.

Rue St-André, quartier St-Denis; rép.
i maison, i logement, 2 étages, 3e clas-
se; coût prol). $i,ooo. Propriétaire, Adé-
lard Lemieux, 3521 St-André.

Rue St-Laurent, quartier St-Laurent;
rép. i maison, i magasin, 2 logements,
3 étages, 3e classe; coût prol). $i.ioo.
Propriétaire, S. Doskys, 1028 St- Lau-
rent.

Rue St-André. quartier St-jacques;
rép. i maison, i logement, 3 étages. YC
classe; coût prob. $1,200. Propriétaire, M.
Gauvin, 570 St-André.

Rue Hadlcy, quartier Emiard; rép. 1
maison, i magasin, i logement, 2 étages,
3e classe; coût prob. $i.ooo. Propriétai-
re, joscph Forget, 219 Hadley.

Rue St-Dominique, quartier Laurier;

rép. i- maison, i logement,. 3' étages, 3e
classe; doût prob. $3,2o0.. Propriétaire,
V. LedUC, 2171 St-Doininiqbùe.

Rue St-Dominiqtie, quartier Laurier;
rép. i maison, i logement, 3 étages, 3e
classe; coût prob. $î,8oo. Propriétaire,
V. LedUe, 2171 St-Dominique.

Rue Notre-Dame Ouest, quartier St-
Henri; rép. i maison, i boucherie, 3
étages, 3e classe; coût proh. $i,ooo. Pro-
priétaire, 1E. Dionne, 2012 Notre-Dame
Ouest.

Rue Bordeaux, quartier Delorimier;
rép. 1 mîaison, i logement, 3 étages, 3e
classe; coût prob. $2,50o. Propriétaire,
Adrien Charron, 8o6 Rivard.

LA LOI LACOMBE.

Déposants. Employ.
Ludger Pelletier .. .. .... R. Jalbert
1 rnest Lippé .. .. .. .. J. B. Lapierre
Athanase Perusse. .. ... hs. Bruneau
Pierre Tétrault . . La Cité de Montréal
('dilon Bussière. . .National Bridge Co.
Fd. Huot dit St-Laurent...

The Star Shoe Ltd.
.ls. Alexis Brouillard . ., . M. S. R . Co.
Narcisse Charette . . . . André Léger
J1. Adhémard Dupras...

Laporte, Martin & Co., Ltd.
Zéphirin Brissette .. .. ... H. Miron
Raoul Dubreuil ....

Montreal Public.Service Corporation
Alfred Guilbault . .A. Sonne & Co., Ltd
Raoul Brunet. .. .. ... M. S. R. Co.
Louis Guilhault . . . Tuckett Cigar Co.
Napoléon Caille .. La Cité de Montréal
Arthur Lavigne .. La Cité de Montréal

Chs. Jos. Pagcau . . . M. L., H. & P. Co
W. E. Burgess .. .. .. Montréal Star
Hector CCorbeil . . . Bureau de Poste
James Ryan .. .. ... Watson Frères
A\lphonse Provost . . A. Provost & Cie
Albert Lemieux . . . Dupuis & Poirier
Emilien Lorion . . Montréal Abattoirs
John Shaw . . . . Diamond Flint Glass
Almanzor Laurence . . City Ice Co., Ltd
WVillie Lavoie . . . La Ville de Verdun
jos. Larin. .. .. ... Théo. Péladeau
A\lphonse Labelle .. .. .. M. S. R. Co.
Adjutor Monette . . . . Moise Martin
1-,dmiond MontVminy . . Aimi Bourdeau
)os. Cléophas Morn . . .FnGas

John Morris . . . . Isabella R. Morris
Harold Morris . St. Lawrence Bridge Co
E. M. Mitchell .Wm Galbraith & Sons
joseph Mailloux .. Can. Steel Co., Ltd.
Félix Marois . . . . Bilodeau Cie Ltéc
Armand Mainville .La Cité de Montréal
J. B. Mallette . . . A. E. Whitebouse
Joseph Livernois . . Kennett Cambpell
lilderic Lyonnais . . . . M. S. R. Co.
Emile Lefrançois . . Canadian Car Co.
Emile Lange . . . Impérial Tobacco Co.
E.rnest Lippé .. .. ... J. B. Lapierre
Raoul Lalonde .. .. ... Aimé Belisle
H. Eugène Laliberte ....

M. L. Rickner & Co.
Wm. McKay...

Lake of the Wood Milling Co.
Thomas McGee .Reliance Mfg. Co., Ltd
John McKeown .Brit. Amer. Dying Co.
Mercelle Robert...

.Dame L. A. Globensky
Samuel Melançon . . . .. City Ice Co.
joseph Mercier. .. ... H. Chalifoux
Peter Meadows . . . John McDougall
Georges Mathurin...

EN ECRIVANT AUX ANNONCEUIZS. CITEZ "LE PRIX COURANT»
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LES personnes qui achètent le Ciment "Canada" chez vous sont de cellesLdont la clientèle pour les autres articles est aussi des plus précieuâes.
Le fermier qui se sert du béton pour les améliorations sur sa ferme, est à n'en
pas douter, un homme éclairé, progressif et prospère. Sa clientèle est pré-
cieuse. De tels fermiers savent que

]LE CIMENT CANADA
est le meilleur ciment à employer dans les travaux de ferme. En tenant le
Ciment «'Canada",vous pouvez attirer la clientèle de ?ette classe très désirable.
Non seulement ces personnes achèteront leur ciment de vous, mais aussi
beaucoup d'autres articles de nécessité journalière

Canada Cernent Company Limited

MONTREAL. ueu dsvne TORONTO, WINNIPEG, CALGARY.
Commandez au bureau le plus proche de chez vous.
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Mont. Furniture Exchange
A.. F. Matthews

The Richmnond Co., Ltd.
Louis J. Primdau...

La Cité de Montréal
Hormuisdas Piché .. Léonidas Dagenais
Georges Poirier.....Blumer Bros.
l)enis Proulx. .. .... Ritchie Frères
1:. C. Richer. .. ... Arthur Pelletier
\Vmi. Reid. .. ..... .. G. T. Roy
Samuel Remiliard . . . . G. T. R. Co.
A\lphonse Roy . . The Mont. Line Co.
Roger Peladeau . . . Ser a

Ludger Pelletier .. ... .. R. Jalbert,
Jos. Adolphe Latourelle...

Industrial Life
\uiguste Perrault...

Perrin Frères & Cie
Atîhanase Perusse .... Chs. Bruneau
P'hilippe Patry.

Wm. Rutherford & Sons. Ltd.
G. W. Xldhlood et ai. . . C. P. R. Co.
Roniéo Verdun .. Parizeau & Frères
7. F. \Tézina . . Ant. Roach Keller Co.
MXphonse Verdon . La Cité de Montréal
R'odolphe Vézina. .. ... M. Kendall
Albert. Trudeau .. .. ... H. Trudeau
Narcisse Dupont .. .. ..... P. Viaui
Hienri Turcotte. .. .... M. S. R. Co.
\Vm. Sparks. .. ...... D. Donneily
Daîpha Sauvé . Mont. Rolling Milîs Co.
Wiîn. Sampson .. .... C. P. R. Co.
1. Lionel Séguin . J. B. Moineau
)os. Schiller . . La Ville Maisonneuve
Honorius Tassé. .. ...... Brunet
.1. A. Tétrauit . . . . Honoré Bélanger
Georges Trépanier . . . F. X. Lavallée
joseph Tremblay

La Corp. de Maisonneuve
Pierre Tétrault . . La Cité de Montréal
J. Antoine Chicoine . . . M. S. R. Co.
Chs. Delacasinière...

Assurance Provinciale
j. Ferdinand Chartier...

U. Landry et Fred. Chartier
François Gagné. .. ... G. T. R. Co.
Hormisdas Gagnon .. Stanford Markett
Gustave Francoeur

Finiey Siiith* o
Napoléon Hélt)rt . Canadian arn-
W\. Zéphîirin J1ouibert...

.lohni \V. Peck & Uo. .t
\ibrod ileaulien .

Caniadiati Car [-ou nd(r%. Co.

Narcisse \'euillete . . ...... . (o Le.
l>atii Pauzé .. ....... E. Bureau
\V. Guillmette...

Shcd<ion I:,rw~rdijng Co.. ltd.
Adélard Deceiles.... ... \ A -.
Bortz Barnet . . .J.i1kin & C'o.. i.td..
Léo)nidas D)enis...

(anadian Steel1-[otindIrN (, l.tci
1-ugéne Guiînont...

Canada Sugar Retining Co.
J. AX. Héroux . . i.aurentides L'o.. i.d
A. R. Dupreau .. ..... entrai i'.leetrîe-
Napoléon Caille .La Cité (le M ont réal
Willic Barri(e.. .. .. ...... P>. R. ( 0
A\ifred U'uilhiault .A. Soinniers t('o.. Ltd.
\V F. Ilnson .. .. ..... 1'. R. Ci).
Napoléon Couturier...

Shcedden [orwardinig
(hs. l>otdrîas .. .. ... The ( art (''.
Cyrille Blanclet . ). Flion & 1Frèru',
1. Bl. Corriveau P leter i.yali & Sons'
iHenri H erv teux... . . . . . . . . . r
A\rmuand l)uniul 1ng...

D)ubins & Mainv iii,
F-red. Gratton...

Sled((len l'orwar<ling Co.
L 1. Du.'toor .. .. .... N. Trudleau
Tliéophiile Bélaniger...

MIathew Lang L'o.. l.ud..
Alcide l'orgt . .. ..... C. P. R. Co-
Alex. (;arceau.. . . .... arin Seitch
H. Fdward l'aiiowvs A :. W. Crawford
Victor Bellart . . La National Extract
Hectoir Barbeau . . . WVhite Star Dmi.
John Kennedy .. .. .... nglis. Ltd.
1-. X. Godin .. .. .... Hickey Aubur
Télesphore Goyette.

Henrv Morgan to.. l.tdI.
Arthur Bézier . - . Canadian Steel Uo.
Iules Chamberiand . . . . H. Wagner
1. E. Brosseau . . J. E.. Brosseau & Cie
-Nchille Gendreau .. .. ..... Vézeau

'J-

i pillu l"uanelîanp .. anontagne ltd.
\lhom Den'' )ietrs .. ........ Leduc
I\olhrt ir'.eo, i1). E'. i.ooînis & Sons

1.1.' iie C............. P. R. Co.
W Ni iourgmnini

i aureîîtianl Spring \Va t vr
t airh',nneau. .. ... .... Greven

\V<i1ird llj.nî. .... Ni. S. R. Co.
Ilio' 'ré C igîîère . . . 1ilkins Bros,

D)aine V'érique L<)rtiC
ip <é i tCaro'n ...

Mttal .Sb.iniic atîd Siding C o.
luni'I )t.'atittes.'.....rthur L.upien

I\V. 1.'l... ...... J. Bl. Dufort
C ide t liarlchi, . m)n. Bioancries L'el.

1,.'. 11ri'ul.'cati. .. ...... Beaudoin
Unei ( hiiiiler;iand.A. hAnein
ierre llren.. Alfredl Valiquette
\ý IL (*îa it n tan. Direct Iiip. 1'''.
''lini Harold . . ... G. T. R. C o.
\\ îhrîif Ran'nl.ruulentiai Jus. Aiii.
.. (*thuhfiî'i . IL il hiaiif<'ux

1: drinîa r Satini, I . . . Daîuuici Boilcau
Par'l'tent. .. . .. \lionse Ei'.naril

\~~~ ~~ .nen .'ul,. ..... Dagenais
\\Spark,. . . ... .. .- Donnelly

t luîîir C 'ittnental iL ins, to
I lienNi~ l~lr 'l'lie WXitncss

I u1111c, t 'nell. .. .... Dawes Co.
in .utn.î .1. tarder & Co.

Ventes par les Shérifs
D)U 7 a11 14 incluisivemnent

District de Beauce
-Dame Mélina Canipeau vs Magltire

Halle.
i.(. lot NO 3011 cn le rang cinq dlu can-

t on dle 'ensy'!h. circonstanqts et dIéîcn-
dan ces.

\'(ent- à la porte <le l'église de la pa-
rois:c de St-E-variste, le ii juin 1913, *à
io heures a.m.

Les Meilleures Foreuses Tordues, les M eilleures Vis et Noix
Il n'y a personne dans le monde civih.. sont oelles de

si actuel qui n'ait subi et ne subisse l'ac- 1%4I)R R ( X T
tion e la ublicté."Voyez si le nom est gravé sur les foreuses. Usines a
tionde a pulicté-ingersoll, Ont. N'accepte z pas d'articles inférieurs. In-

asistez pour avoir deq articles "MORROW".

Ces Rabots Blocs sont les meilleurs types du genre qui soient manufacturés.

Les couteaux sont faits du meilleur acier Anglais, trempés et aiguisés

d'après un procédé amélioré et adoucis prêts à être employés.

Les numéros 9,>4 et i8 possèdent une ouverture de gorge pour l'ajustage.

Les couteaux s'ajustent aussi bien par le bout que jar les côtés.

Le numéro 30 comporte un ajustement réversible, de sorte que l'outil peut

être employé comme Rabot Bloc ordinaire ou comme "Bull Nose."

>t¶Iw PT9 1.CN U.S.A.
C.s rabots sont maintenant uulctur4s dans nos tJÇINE

CANADIENNES. DEMANDEZ NOTrRE CATALOGUE.

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ 'LE PRIX COURANT"



LE PRIX COURANT, Vendredi, i3 Juin 1913.

-La Banque Nationale vs Philéas
Veilleux et al.

10 Les lots 566, 574 et 575 du cadastre
de St-Victor de Tring, avec bâtisses
dessus contstruites et dépendances.

2° Le lot portant le No 396 du cadas-
tre de St-Ephrem de Tring, avec bâtis-
ses et dépendances.

Vente à la porte de l'église de la pa-
roisse de St-Victor de Tring, le i juin
1913, à ii heures a.m.

District de Kamouraska
-Dame Mathilde Paradis vs Joseph

Rivard.
Un emplacement sifué en le troisième

rang de a seigneurie de Kamouraska,
avec la maison et autres bâtisses dessus
construites, appartenances et dépendan-
ces, immeuble faisant partie du ot dé-
signé sous le No 357.

Vente 4 la porte de l'église de la pa-
roisse de St- Paschal, le 12 juin 1913, à
ii heures a.m.

District de Montmagny
-J. B. Lacroix vs Herménégilde Tan-

guay et al.
Un lot de terre connu sous le No 36

de la paroisse de St-Camille, avec les
bâtisses dessus construites, circonstan-
ces et dépendances.

Vente à la porte de l'église de la pa-
roisse de St-Cámille, le 11juin 1913, à
10.30 heures a.m.

-Philibert Gonthier vs Cléophas
Blais.

Un emplacement faisant partie du lot
No 46, au cadastre officiel du sixième'
rang. du canton de Bellechasse, avec bâ-
tisse servant d'hôtel et autres bâtisses
dessus construites, circonstances et dé-
pendances.

Vente à la porte de l'église de la pa-
roisse de St-Camille, le ii juin 1913, à
ii heures a.m.

-Ulric Marcotte vs Georges Poulin.
C° Les droits et prétentions dudit

Georges Poulin sur le lot No 16. du cin-
quième rang du canton de Bellechasse,
district de Montmagny.

2° Les droits et prétentions dudit
Georges Poulin, sur la môitié sud-ouest
du lot No 17 du 5e rang dudit canton de
Bellechasse.

3° Les droits et -rétentions dudit
Georges Poulin sur la moitié nord-est
du lot No 17 du 5e rang du susdit can-
ton de Bellechasse.

Vente à la porte de l'église de la pa-
roisse de St-Camille, le ii juin 1913. à
io heures a.m.

District de Pontiac
-The Trust & Loan Company of Ca-

nada vs Jonas Lortie.
Un lot de terre désigné sous le No 25

dans le 2e rang du canton de Guigues,
avec bâtisses sus-érigées.

Vente à la porte de l'église de la pa-
roisse de St-Bruno de t.uigues, le io juin
1913, à 10.30 heures a.m.

-Ine irust & Loan Company of Ca-
nada vs Gilbert Lebrun.

Un lot de terre situé dans le canton
de Guigues, connu et désigné sous le
No 26 dans le 2c rang du canton, avec
bâtisses sus-érigées.

Vente à la porte de l'église de la pa-
roisse de St-Bruno de Guigues, le îo
juin 1913, à îo heures a.m.

District de Saguenay
-Alfred Côté vs Joseph Bouchard,

Fortuna Bouchard, Pierre Bouchard et
Louis Bouchard.

i° Les Nos 42, 43, 379 et 393 sur les
plan et livre de renvoi du cadastre offi-
ciel de Ja paroisse de l'Ile-aux-Coudres,
avec bâtisses sus-érigées et toutes cir-
constances et dépendances.

2° Le No 86, cadastre au même lieu.
3° La moitié indivise du lot No 18,

cadastre au même lieu.
4° Le No 52, cadastre au même lieu.
5° Le No 32, cadastre au même lieu.
6° Le No 36.
7° La moitié indivise du No 39.
8° Le lot No 385.
9° Le lot No 356.
Vente à la porte de l'église de la pa-

roisse de l'Ile-aux-Coudres, le 12 juin
1913, à i heure p.m.

District de Joliette
-Joseph Rosenberg vs Odilon Dinel-

le.
Un terrain connu et désigné aux plan

et livre de renvoi officiels du cadastre
de la paroisse de St-Roch de l'Achigan,
district de Joliette, sous le No 528, avec
bâtisses dessus construites.

2° Un terrain connu et désigné aux
plan et livre de renvoi officiels du ca-
dastre de la paroisse de St-Roch de
l'Acliigan, district de Joliette, sous le
No 543. avec les bâtisses dessus cons-
truites.

Vente à la oorte de l'église de la pa-
roisse' de St-Roch de l'Achigan, le 18
juin 1913. à io heures a.m.

District de Montréal
-Rayrnond Emard vs Jean Gauthier.
i° Saisis comme appartenant au dit

défendeur, les droits immobiliers qu'il
a dans des promesses de vente à lui
consenties par Jean Baptiste Dupré,

dans douze Iota de terre, sis et situés
dans la paroisse de St-Joseph de Chain-
bly, connus et désignés sous les Nos
1724, z725, 1726, 1727, 1728, 1729, 1730,
1741, 1742, 1743, 1744, 1745 de la subdi-
vision du lot officiel connu. et désigné
sous le No 315 des plan et livre de ren-
voi officiels de la paroisse de St-Joseph
de Chamb .

2 Les its immobiliers qu'a le dé-
lendeur dans une promesse de vente à
lui consentie par "The West Valley
Land Company Limited" dans un lot
de terre sis et situé dans le quartier No-
treD-ame de Grâces, de la Cité de Mont-
réal, connu sous le No 666 de la subdi-
vision officielle du lot officiel No 1.3
des plan et livre de renvoi officiels de
la paroisse de Mohtréal.

Vente, our le paragraphe No i, à
Longueui , au bureau d'enregistrement
du comté de Chambly, le 19 juin 1913, àis heures a.m., et le paragraphe No 2,
au bureau du shérif, en la Cité de Mont-
réal, le 21 juin 1913, à io heures a.m.

-The Brunswick Balk Collender Co.
of Canada Ltd. vs Euclide Racette.

Deux lots de terre sis et situés dans
le quartier Delorimier, de la* Cité de
Montréal, formant le coin sud-est de
l'avenue Mont-Royal et de la rue Par-
thenais, connus et désignés sous les
Nos 149 et î5o de la subdivision offi-
cielle du lot originaire No 9 des plan
et livre de renvoi officiels de la Côte
Visitation, avec les bâtisses dessus éri-
gées.

Vente au bureau du shérif le 19 juin
1913, à îo heures a.m.

Distrlct de St-François
-The Sherbrooke and Loan Mort-

gage Company vs Angus Kennedy, des
cité et district de Montréal.

Un morceau de terre situé dans le
quartier sud de la cité de Sherbrooke.
dans le district de St-François, connu
et désigné comme étant le lot No io7
sur le plan de subdivision de partie du
lot No 1444 spr le plan du cadastre of-
ficiel.

Vente a.ubureaû du.shérif, le 17 juin
1913. à ro heures a.m.

District de Trois-Rivières
-The Hobbs Manufacturing Com-

pany vs O. Gadbois.
Un terrain désigné au cadastre d'enre-

gistrement du comté de Nicolet sous le
No î8o avec bâtisse.

Vente à la porte de l'église de la pa-
roisse de St-Jean-Baptiste de Nicolet,
le 19 juin 1913, à r heure p.m.

A
Défendeurs

Parent. Ferdiand Be
Cot

Delage, Adolphe

Turgeon, Exupère

Aquin, M. J. M
Dequoy, Clément
Bigaouette. Nap.
La Ville de Maisonneuve

CTIONS.

lisle Mills.
Demandeurs Montant

Arcner & Perron $rii
eau Station.
Huschion, W. J., & Co., Ltd.
joliette.
Ogilvie Flour Mills Co., Ltd.
Lachine.

228

963

Amos, Paul 1138
dsonneuve.

Grenier, Alphonse G. 195
Dion, Théo. 141

Brouillet, J. B. 300

Nicolet.
Beauchemin, Edouard May, Thomas, Ltd. 388

North Temiskaming.
Delhalle, C. Ogilvie Flour Mills Co., Ltd. 731

Pointe Claire.
Desjardins, Denise, épouse de Théoret. M, -. -

Homier, Uldéric 308
St-Léonard Port Maurice.

Lesaze, Oscar H. Claude, J. R. 3:2
McMartin, Margaret C., épouse de Owens, Hon. Wm.

Vair, Leonard G. 638
Beauchamp. Narcisse Laçombe, J. A. 72
Commercial Magazine .Co., Ltd., Falardeau & Cie,

Québec HLach ce, Marius V,
Haney, M. J., et al. . . J., et al. 54.3J

Ste-Rose.
Viau, J. Gilbert. Viau, Alfred. St-Martin

Desormeaux, Jos. 7
Village de Causapcal.

Rioux, Joseph Hart, Sai, &. Ce. .

LIES TRIBUNAUX
COUR SUPERIEURE.
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Toujours en Stock
Marinages assortis dans toutes les grandeurs. Qualité garantie.

Importés CORNICIIONS Canadiens
Crosse & Blackwell T. A. Lytie & Co.
C. & E. Morton, Marques "Sterlig'.
Rowat & Co., 

48Monarcb".

Macanochie & Brou "Canada.
Stephens & Co. H. Bourque & Fils "Pricess'

Etc., Etc.

VINAIGRES DE TOUTES SORTES
Crosse & Blackwell Malt, Chili, Tarragone, Mesures régulière#.

Pumnell'8 Malt en barils, Duffy' s Cider en caisse, Ballrnan's en cruches 4 gallons.

Canadian Proof, etc., etc.

Moutardes Préparées Assorties, importées
Feyret & Pinsan, flacon et Y2 flacon, Veuve Cane, flacon et Y2 flacon.

Gulden's Pat. Top. et Excelsior en cruchons.

CANADIENNES
McLaren's, Balaklava, Larivières, Jonas.

En Verres

Moutarde ern poudre "I1(een"' en boites.

SAUCES ASSORTIES
Worcesterskire, Lea & Pemrns, Pattersons, Royal Mint Sauce, Horton Cato Tobasco, H. P. Sauce.

-Toujours on mains
Olives Manzanilla et Queen.

Bigarreaux Feyret & Pinsan, flacon et Y2 flacon. Truffes Feyret & Pinsan, en Y2, Y4 et Y8 kilo.

Ecrivez, Téléphonez, Télégraphiez à nos frais pour cotations.

ILAPOIRTE,, MAIRflN, ILIMITEE.
568 RUE' ST.PA&ULp MONTIREAL. TEL., MAIN 3766
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LE PRIX COURANT, Vendredi, 13 Juin 1913.

Faites du Gillette un article en vedette de

vos étalages et annonces d'articles de voyage.

Pendant ces journées attrayantes de juin, les gens qui travaillent
à l'intérieur songent partout aux plaisirs de la vie au grand air.
Leurs pensées vagabondent de la pagaie, à la voile et à la rame,
à la cane à pêche, au fusil et au feu de camp.. Ils dépensent à
profusion leurs dollars pour acheter toutes sortes d'articles de
voyage.

C'est maintenant le moment de préparer vos étalages à la vitrin
et vos annonces dans les journaux defaçon à exciter les _7W
de ceux que votre stock satisfera.

Quand vous exposez ces articles qui attirent la clientèle, d nnez
du Rasoir de Sureté Gillette la prééminence qu'il mérite. Bien
qu'il soit de vente courante pendant toute l'année, le Gillette a un
attrait spécial pour celui qui pendant une quinzaine est en voyage
ou mène la vie de camp, où Il coûte cher de se faire raser.

Quand on a à portée de là smaliile-Rääo1r de Sureté Gillette, peu
importe si on a le temps, l'endroit et les commodités de la salle
de bain. Il vous procure les moyens de se raser confortablement
là où un autre rasoir serait inutile ou dangereux

Insistez sur ces points-là-vous intéresserez vos clients. Concentrez
votre attention sur les modèles de poche et sur les nécessaires
à combinaison qui contiennent tout ce qu'il faut pour le rasoir.
Vous pouvez souvent en vendre à des gens qui possèdent déjà
des nécessaires ordinaires.

Pour vos étalages à la vitrine vous constaterez que notre grande
enseigne à panneaux est particulièrement utile, car elle montre
les différents genres sans qu'on soit obligé d'exposer lesnéces-
saires eux-mêmes dans les vitrines. Si vous n'avez pas encore
une de ces enseignes à panneaux-s'il vous manque quelque
autre chose pour installer-ou si vous pouvez vous servir d'illus.
.trations de nécessaires dans vos annonces-nous vous enverrons -
ce qu'il vous faut sur demande.

Gillette Safety Razor Co., of Canada, Limited
BUREAUX ET USINES

Nouvelle Edifice Gillette, - Montréal.
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