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 “ PRIESTLEY”

OUEST DE L'ANGLETERRE

Broadcloths
Chiffon ne se Tachant pas

Chaine Worsted la moins pesante. »  x
Trame de la Meilleure Laine Australienne.

Ce sont les Broadcloths les plus légers au monde.

D’une Texture Forte
Souples a Manier
Lustre Permanent

LIGNE COTMPLETE EN NOIR ET EN COULEUR

Nous prenons maintenant des ordres pour livraison en Automne,

FINI PERMANENT NE SE TACHANT PAS.

GREENSHIELDS LIMITED

GREENSHIELDS WESTERN LIMITED GCRECNSHIELDS & CO ., LIMITED
WINNIPEG, MAN MONTREAL

VANCOUVER C n

SEULS AGENTS DE VENTE POUR LE CANADA
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Nous sommes dans “ LE MOIS PLUVIEUX.”
Avez-vous achete vos Parapluies?

Voict quelques-uns de nos articles procurant des profits :

Parapluies de Dames B11, B12, B13, B14 a détailler A S .80
Parapluie de Dames 6351, — quelque chose de trés spécial,
a détailler a o0

Parapluies s'ouvrant automatiquement pour Hommes — tige

en acier, a détailler a.. . s 1.00
Parapluie Primus — s'ouvrant automatiquement — nouvelle
monture, a détailler i . 1.50

“TISSUS pour VETEMENTS D’ETE?
Oui, monsieur. En voici trois de nos meilleurs.”

Lustres unis et de fantaisie, a détailler de 25¢. & $1.50
Eoliennes unies et de fantaisie, * o T0e. 2 1.50

Mousselines de fantaisie,

R ——— nouveaux patrons, ** TV a 37V
o — y Vo, . .
3 Nous avons une grande variété de mousselines hlanches unies.

= (===

Rendez-nous visite et voyez-les.

Oui, nous sommes toujours dans les CONFECTIONS,

¢t nous avons un bon stock de marchandises up-to-date, telles que:

Blouses en soie, manches courtes, “Marque Invader,” de.. $3.50 & $6.50
Chemises de nuit pour Dames,........... o dudétailler de 50 a0 2.50
Jupes en homespun gris, pour Dames,....... oo 3.50 4 5.50
Jupes de dessous en damas de laine noire,

pour Dames, “l o 1.50 4 5.50

et quantités d’autres honnes choses.
Servez-vous de notre département ’ORDRES PAR LETTRES.

THE W. R. BROCK COMPANY, (Limited)

Montréal, Que.
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AVIS AUX ABONNES

Les abonnés de ce journal qui  ont
l'intention de changer d'adresse au ler
mal, nous rendralent service en nous
falsant connaitre, aussitét que possible
et avant le ler mai, la nouvelle adresse
A laquelle “Tissus et Nouveautés” devra
leur étre liveé aprés cette date. Tout
en nous rendant service, ils seraient cer-
t, derecevoir “Tissus et
sans interruption

Cenx de nos abonnés dont les numé-
ros de rue ont été changés par suite
de la division de la cité de Montréal en
Qaurtier Est et Quartier Ouest, nous
obligeraient également en nous faisant
connaltre lenr numiro nouveau

La Direetion,

tains,
Nonv

ASSEMBLEE ANNUELLE DE L'AS.
SOCIATION DES MARCHANDS-
DETAILLEURS DU CANADA

Cette Association a fenn son assem-
blée annuelle. le jendi 18, janvier a
I"Hotel-de-Ville de Quéhec,

U'n nombre considérable de membres
“taient  présents. Nous remarquions
entre autres, les écheving Duquet, Vin-
cent, Turgeon, MM. J. A. Beaudry, se-
erétaire provineial de  1"Association,
Tos, Savard. M Matte, Elz. Paquet. D.
Morin, A. Grenier. Dussault, M. Boy-
ce. Pouliot, de Myrand et Pouliot,
Guillot. de Marceau Cie, 8. Martel, M.
Trépanier, J. A, Lesage, Etienne Dus-
sault. M, Shank. J. T. 0. Proulx. A.
W. Bédard, 0. Marceau, Téonard, Dé-
chime, P. E. Bélanger,

Avant 'ouverture de la séance, Son
Monnenr le maire Tanguay et venu
sonhaiter en ces termes la bhienvenue
anx membres de 1’Association

“M. le Président. MM. les officiers et
membres de 1"Association des Mar-
chands-Détailleurs du Canada,

M. Je Président of Messieurs,

Le maire de Québee est heureux de
vons souhaiter 1a hienvenne sone le toit
hospitalicr de 'Hétel-de-Ville of  d’ac-

cucilliv a son début "association nou-
velle qui vient ce soir alfirmer son ex-
istence en procédant a4 Pélection des
officiers de la branche de Québec.

Vous étes chez vous dans cet édifi-
ce, sidge de notre administration civi-
que, et le maire et les membres du con-
seil sont toujours heureux d'y voir ac-
courir ceux dont ils gont les mandatai-
res ot leurs invités, 11y a plus. Nous
saluons avee bonheur tout mouvement
aui se¢ fait pamni nous dans un hut
davancement et de progres.

Notre sidele continue I'oeuvre com-
mencée par celui qui vient de finir et
dévelonne de plus en plus Pocuvre de
centralisation e foutes les forces vi-
ves de Phumanité, Nous admirons tous
les résultats merveilleux de 'Associa-
tion étendue a toutes les sphéres, de
I'activité humaine,

Vous-mémes,  Messicurs, en  avez
donné une preuve dans Vinfluence ir-
résistible que vous venez d'exercer sur
ceux qui sont chargés  du gonverne-
ment de notre pays.

Le jour ol vous le voudrez, vous se-
z cent mille pour appuyer les justes
mations que vous aurez i faire en-
tendre, et connaissant votre patriotis-
me ef voire esprit éclairé, nous avons
'assurance que cette influence puissan-
xercera  jamais que pour le
plus grand bien de tous et pour la plus
grande prospérité de notre cher Cana-
da.

Vouz avez tous nos souhaits, Mes-
sieurs, et je vous laisse i Laccomplisse-
ment de loeuvre pour laquelle vous
Otes réunis, ”

1€ président, M. Chabot, et le vice-
président, M. Béland. remerciérent
tour a tour le maire Tanguay. d’étre
venu encourager les membres de I’As-
sociation nar sa présence et ils espé-
rent que ses souhaits rencontreront les
vues aue se proposent les Marchands-
Détailleurs,

Cette nssemhlée annuelle est prési-
dée par M. J. A, Chabot, il est assiz-
té de M. T. Béland, 1er vice-président ;

M. L. F. Falardeau, 2¢ vice-président,
J. P. Bertrand, secrétaire et L.,
Martel, trésorier. g

A Touverture de la séance, le pré-
sident donne aprés avoir remercié les
membres  d'étre venus  en si grand
nombre, les raisons de la convocation
de Passomblée et prie le seerétaire, M.
L. . Bertrand, de lire les motions sui-
vantes, qui seront présentées par I’As-
sociation des Marchands-Détailleurs, i
la prochaine session du Parlement fé-
déral:

1°.—Que le Bureau Provineial de
la Province de Québee de 1'Association
des Marchands-Détailleurs du Canada,
incorporée, soit requis de faire appli-
cation a la prochaine session de la 16-
gislature provinciale, pour demander i
ce qu'un comité soit nommé par le gou.
vernement, pour s‘enquéric des condi-
tions actuelles du eolportage dans les
villez et les villages de la Province, en
vie de remédier au tort considérable
que les colporteurs cansent aux mar-
chands-détailleurs,  Nous  considérons
gue les communications et le transport
sont aujourd’hui assez faciles et les
marchands-détailleurs  qui paient  Ia
plus grande partie des taxes pour le
maintien des municipalités et antres
pouvoirs publics ont droit & un peu
plus de protection,

2% —Que 'article 35 a “ Certificats
pour hitels confirmés en premier lien”
soit hiffé,

b. Que Particle 36, paragraphe B.
“Taxes sur transferts ™ soit amendé
de maniére & co que exception soit
faite pour les magasins de liqueurs en
détail, et que la taxe sur les transferts
de licences pour la vente en détail des
liquenrs enivrantes soit fixée & la som-
me de $100.00 vy compris les timhres
sur "application.

e.—Que la licence soit la propriité
pour le commeree en gros of en détail
des Tiomenrs eniveantes ™ soit hiffé,

d.-<Que Particle 113 “comples des
épiciers séparés quant aux liqueurs”
soit hiffé,
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e~Que le tempe fixé pour Pappli-
cation pour certification de certificats
soit le ler mars,

f.—Que la licence soit la propriété
de P'épicier sans attache aucune sur ‘e
local.

Je—Que considérang que Uinspection
des Poids et Mesures s'est toujours
faite aux frais et dépens des mar-
chands en général qui font usage du
plus grand nombre de Poids et Mesu-
res, nous considérons qu'il est injuste
que cette taxe spéciale pour 'Inspec-
tion des Poids et Mesures soit payée
par les marchands, vu que cette ins-
pection est faite pour la protection et
le bénélice du public en général. Par
conséquent, nous demandons que ke
Bureau Fédéral de I'Association  des
Marchands-Détailleurs du Canada, in-
corporde, fasse application a la pro-
chaine session du Parlement fédéral
dans le but d’obtenir les changements
nécessaires 4 la loi concernant 1'Ins-
pection des Poids et Mesures, pour qu’a
Pavenir les frais et dépenses se rap-
portant a cetie Inspection solent ]l;l_\n"-
par le gouvernement,

Aprés avoir expliqué ces diverses mo-
tions, M .Béland demande que I"Asso-
ciation vote une motion demandant au
gouvernement de maintenir  la faxe
lllllll’*(‘l' sar |0" commis-vovageurs et
qui a pour but de protéger les mar-
chands de gros, les manufacturiers et
méme des marchands-détaillenrs, 11
croit que le montant de taxe de $300
est une somme insignifiante pour tout
le commerce qui est fait an Canada.

M. T, Béland donne alors Pavis
motion suivant :

Qu'a la prochaine séance il proposera
de prendee en considération la taxe
imposée par Lo gouvernement sur Jos
voyageuars de commerce  étrangers an
pays,

M. 0o AL Beaudry, avant la eloture
de la séance, adresse la parole aux
membres de 'Association, 11 conseille
aux  marchands-
de ces diverses motions adoptées aved
leurs députés, (Mest en propageant ses
idées que I"Association remportera des
sucees, Déja, ils ont couronné nos of-
forts. dit-il, car les timbres de com-
merce sont abolis, Mais il w'en faut
pas rester la: IAssociation a oneore
plusicurs i combler . Bt
avoir parlé de questions d'un il inté-
rét  pour les marchands, il souhaita
sucees a 1% ation de notre ville,

tillenrs  de causer

ASSEMBLEE GENERALE ANNUELLE
DES MARCHANDS DETAILLEURS
DU CANADA

Section de Montréal
L'assemblée  générale  annuelle  de
I'Association des  Marchands-Détaillenrs
du Canada, suceursale de Montréal, a en

TISSUS ET NOUVEAUTES

lien le 22 mars, au No 88 de la rue Bt
u présidence de M. J. G.

Denis, sous
Watson

Deux cents personnes assistérest a
cette fmportante réunion

On remarquait entre autres: MM, J
G. Watson, J. O, Gareau, Frs Martineau
P. Daoust, J. A. Beaudry, Jean Lamou-
renx, A, Prévost, J. A, Labonté, T. Mont
petit, A, Guay, C. R, LaSalle, J. A. Doré
John Durand, Jos. Versailles, L. J. Sou
ey, F. Moretti, H. Lesage, ete., ete,

Aprés la lecture et l'adoption des mi-
nutes de la deriidre séance, M. le prési
dent Watson a fait rapport du travail ac
compli par la succursale de Montréal
depuis sa formation. 11 a fait Uhistori
que de Forganisation qui en premier liea
ne comptait que trois sections. Mainte
nant, la suceursale compte 10 sections
différentes, avee mille membres environ

M. Watson dit gu'il est certain que
les  marchands-détaillenrs  se rendent
compte anjourd’hui de la nécessité de
s'orguniser pour protéger leurs intéréts,
et dans une large mesure, ceux du pu
blie.

Le vapport du trésorier est lu et adop:
16, On constate que la balance en caisse
est Trés satisfaisante,

M. J. A. Beaudry, secrétaire de l'asso
ciation, lut ensuite son rapport. 11 rap
pela que la suceursale de Montréal a été
fondée le 11 octobre 1905, et que 'année
fiscale se termine le 23 janvier 1905
Par conséquent, son rapport ne couvre
qunn espace d'environ 3 mois,

Dits son début, ditil, Passociation »
ME appelée & surveiller la mise en vi
guenr de la Joi prohibant les “Timbres
de Commeree.” Vingtadeux causes ont 616
instituées contre un certain nombre d.
hunds ot de compagnies de timbres
ce qui a en ponr effet d'amengr un dé
nouement satisfaisant pour tous les ma:
chands,

Le Comité de Législation s'est égale
ment oceupé des amendements & appor
ter & la charte de Montréal et s'est prin-
cipalement intéressé a4  V'amendement
concernant les réglements du colportage

Des résolutions ont aussl 6té passées
demandant au Bureau provineial de I'As
soclation des Marchands Détailleurs du
Canada, de faire application an gouver
nement provineial pour amender le code
munici

il en ee qui concerne le corpor
tage dans les campagnes.

Ce comité a également fait applica
tion au  gouvernement provineial pour
amender le code de procédure dans les
Cours de Cirenit, afin de vendre la col
leetion des petits montants plus écono
mique et dans un plus court délai.

Résolution a 6té également passée, de
mandant an Bureau fédéral de 1'Associa-
tion de faire application & la prochaine
session du gouvernement fédéral ponr

obtenir que l'inspection des poids et me-
sures soit faite aux frais et dépens du
gouvernement,

Divers amendements ont également été
demandés en ce qui concerne la loi des li-
cences de la provinee de Québec, surtout
pour ce qui regarde les épiciers de la
ville de Montréal, principalement & 'ar
ticle des licences de gros et de détail, el
A larticle concernant les transferts de
licences.,

Aprés la lecture de ce rapport, plu
sleurs résolutions furent passées entre
antres:

Résolution nommant un comité pou
s'enquérir de tous les détails concernant
In maniére dont sont prélevées les taxes
d'affaires et autres, avee instructions de
trouver moyen d'égaliser le pourcentage
payé par les différentes classes de com
mercants;

Résolution recommandant au  burean
provincial d’adopter les mesures néces-
saires pour faire cesser le commerce de
détail fait par les marchands de gros;

Résolution demandant & ce que des
mesures plus énergiques solent adop-
tées pour protéger la santé publique, en
ce qui concerne la distribution de la vian-
de malsaine et impropre & la consomma-
tion. Les bouchers qui font partie de
I'association exigent que les viandes
mortes apportées de la  campagne
solent inspectées avant  d'étre  livrées
aux consommateurs,

Les bouchers demandent gu'une dis
tance de cent verges soit exigée entre
chaque étal privé en dehors des limites
des marchés, et que la licence pour cha
que étal ne soit obtenue gue pendant
aura pour effet
d'empécher des gens irresponsables d'ob-
A lantomne et de faira
un commerce légalement irresponsable.

le mois de mai, ce qui

tenir une licence

La derniére résolution a rapport a I'u
niformité des prix. Elle a pour objet
d'empécher les fausses représentations
dans les qualités des marchandises,

On procéda ensuite & 1'élection des
officiers qui donna le résultat suivant*

Président, J. C. Watson, réélu; ler
vice-président, J. O. Gareau, réélu; 2me
vice-président, Frs. Martineau, réélu,
trésorier, Po Daoust, réélu; secrétai
J. A, Beaundry, réélu; anditeurs: L. J.
Filion et P. Braneau.

Aprés avoir voté des remerciements
aux officiers sortant de charge, l'assem-
blée se dispersa.

AMENDEMENTS A LA LO! DES
LICENCES

Par suite des divres amendements an-
portés par la Législature de Québec A la
loi des licences, la section Ville se trou-
ve profondément modifiée,
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Eureka

Nous sommes les seuls représentants au Canada pour
les lustres, Mohairs, et Sicilians en noir, couleur et de
fantaisie portant cette marque.

Le succés obtenu ’année dernidre dans ces lignes nous
a permis d’en placer une grande quantité au mois de
juillet dernier aux anciens prix, de sorte que n’étant pas
obligés d'envoyer de répétitions d’ordres, nos clients

peuvent compter sur les mémes prix pour leurs répé-
titions d’assortiment.

Les tweeds de nuances claires pour Costumes ont eu
une grande vogue ce printemps et seront en grande
demande pour la saison de 1'automne,

Le commerce de 1’été va commencer bientdt et les
tissus vont étre en demande,

Nous avons un beau choix de Crépes de Chine, Voiles
de Paris et Eoliennes brodés dans les nuances nouvelles,
aussi quelques lignes de haute nouveauté en tissus
frangais choisies & Paris au mois de Février sur la
derniére collection pour cette saison.

15 avons toujours en stock les lignes
réguliéres suivantes: CREPELINE,
ROXANA POPLIN, DRAP VENITIEN
KT AMAZONE dans toutes les couleurs,

Nos voyageurs sont maintenant sur la route avec les
lignes d'Etoffes & Robes pour la saison de I’Automne.
Le choix est beau et nous demandons & Messieurs les
Marchands de bien vouloir attendre leur visite avant
de donner leurs commandes,

acine 8¢ Cie

340-342 rue St-Paul, MONTREA
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Nous la donnons en entier telle qu'elle
se lit actuellement dins la loi

SECTION VI

Des Voyageurs de Commerce ne résidant
pas dans ia Province et reprosentant
des personnes, ete, n'ayant au-
cune place daffaires en
Canada

S4le~—Toute personne ne résidant pas
dans la province et désirant agir comme
voyageur de commerce en sollicitant ou
en prenant des commandes pour, ou en
vendant, ou en annoncant, ou en offrant
en vente des effets, produits ol marchan-
dises autres que des hoissons enivrantes,
sur échantillon, catalogue ou liste de prix
pour une personne, une société ou nne
corporation n'ayant pas de siége d'affal-
res en Canada, devra préalablement ob-
tenir une licence & cet effet du percep-
teur du revenu de la province pour le
district dans lequel elle commence ses
opérations dans la province.

“Chaque telle licence doit mentionner
le nom du licencié ainsi que le nom et
l'adresse de chaque personne, société ou
corporation  qu'il représente. Cette 1i-
cence est accordée pour six mois et expi-
re le premier jour du mois de mai on
de novembre postérienr @& son octroi
(selon le cas.)

Ces voyageurs de commerce sont tenus
de faire et signer une déclaration solen-
nelle, devant une personne autorisée a
recevoir les affidavits de cette province,
indiquant les nom et adresse de 1'établis-
scment de commerce qu'ils représentent,
In nature des affaires et s'ils sollicitent
des commandes dans le commerce de gros
ou de détail, ou les deux, ou du consom-
mateur.

Toutefols, aucun voyageur de commer-
ce d'une autre province du Canada, qui
autorise des voyageurs de commerce de
cette province & faire affaires dans cette
province sans avoir de licence, n'est tenu
d'y prendre une licence en vertu du pré
sent article,

M1f.—Toute personne ne résidant pas
dans la province et agissant comme voya-
geur de commerce en sollicitant ou en
prenant des commandes pour, ou en ven-
dant, ou en annoncant, ou en offrant en
vente des effets, produits, on marchandi-
ses, autres que des hoissons enivrantes,
sur échantillon, catalogue on liste de
prix, pour une personne, une société on
une corporation n'ayant pas de place d'af-
faires au Canada, si elle n'est pas porteur
d'une licence & cet effet alors en vigueur,
est passible d'une amende d'an plus mille
piastres et d’au moins cing cents plastres
pour chaque infraction.

Et toute personne, société ou corpora-
tion représentée par ce voyageur de com-
merce est conjointement et solidairement
responsable avec ce dernier du montant
du droit et de I'honoraire de la licence,

TISSUS ET NOUVEAUTES

Dans les poursuites instituées en vertu
de cet article contre des voyageurs de
commerce, tout tel voyageur de commer-
¢ peut étre examniné comme témoin par
la (Buronne.

341g.—Toute telle personne doit exhi-
ber sa licence & tout percepteur du reve-
nu de la provinee, ou i toute personne au-
torisée & cet effet par un percepteur du
revenu, et, & défaut de ce faire, cette
personne est considérée comme n'ayant
pas de licence et est punie en conséquen-
ce. (5 Bd. VII, chap. 14, sec. 2,)

S41h . —Aucun voyageur de commerce li-
cencié comme susdit ne doit préter sa i
cence & un autre sous peine d'une amen-
de de trois cents plastres pour chaque of-
fense. (5 Ed. VII, chap. 14, sec, 2.)

Tout percepteur du revenu de la pro-
vince ,ou son assistant et toute personne
sutorisée par lul & cet effet, par écrit,
peut examiner le registre de tout hotel,
toverne, hotel de tempérance ou maison
de pension au sujet des dispositions des
articles 34le, 3411, et 341g, et tout refus
de permettre cette inspection rend le
propriétaire ou préposé de tel hotel, ta-
verne, hotel de tempérance ou maison de
pension passible d'une amende de cin-
quante plastres, et & défaut de palement,
d'un emprlmnneu.)ent de trente jours.

* »

la taxe sur les voyageurs de commerce
ne résidant pas dans la province et re-
présentant des personnes, etc., n'ayant
alcune place d'affaires en Canada est mo-
difiée comme suit:

Pour chaque licence semi-annuelle pour
une personne ne résidant pas dans la
province, pour agir comme voyageur de
commerce en sollicitant ou en prenant des
commandes pour ou en vendant, ou en
annongant ou en offrant en vente des ef-
fets, produits ou marchandises, autres que
des boissons enivrantes, sur échantillon,
catalogue ou liste de prix, pour une per-
sonne, une société ou une corporation
n'ayant aucune place d'affaires en Cana-
da:

Vendant aux marchands de Bros
seulement you s 5w ws v 30000
Vendant aux marchands de dé
W s n e 5w s s M
Vendant au consommateur . . . , 200 00
Cependant tout voyageur de commerce
prenant des commandes pour des machi-
nes, matériel, outils et fournitures pour
fubrique, lorsque ces articles ne peuvent
Otre obtenus dans cette province, quoi-
que vendant au consommateur, doit payer
cinquante piastres pour sa licence,

LA LOI CONTRE L'USURE
Le projet de loi contre I'usure fixe &
12 pour cent lintérét maximum que les
preceurs poarront  exiger des emprun-
leurs pour toute somme au-dessous de
$300: encore cet intérét doit-il compren-
dre tons les frais inhérents an prét, sanf

les frals d'actes susceptibles d'étre taxés.

Dans ces conditions, le taux dintérét
de l'argent, du loyer proprement dit de
l'argent ou du revenu pour le préteur
peut tomber si bas qu'un emprunteur ne
trouve pas de préteur désireux d'observer
la loi. Plus la somme & emprunter est
petite et plus les frals accessoires sont
proportionnellement élevés. 8i ces frals
sont, par exemple de $5.00, ils représen-
tetont 5 pour cent sur $100 et 1 pour cent
seulement sur $300, en supposant que le
prét est consenti pour un an.  Mais, dans
la pratigue des affaires, %0 jours sont
déja une longue échéance. Supposons
qu'un prét soit fait & 90 jours pour le
montant de $100 et que le: frais quelcon-
ques prévus par la loi contre ['usure
golent de $5.00 — la chose est parfaite
went possible — cette somme de $5.00
représente alors un intérét de 20 pour
cent par an, c'est-d-dire 8 pour cent en
sus du taux permis par la lol,

Larticle 4 du projet de loi dit done
une absurdité, quand i1 déclare que le
tribunal pouria modifier les clauses et
conditions de l'opération, quand il sera
allégué que le montant d'intéréts payé
on réclamé excéde le taux de douze pour
cent par année 'y compris les sommes
demandées pour escompte, commission,
déboursés, recherches, clauses pénales,
boni, renoavellements ou  tous anires
frais quelconques & l'exception des frais
d'actes susceptibles d'étre taxés,

Une telle clause, si elle était votée,
n'‘empécherait pas les préts & taux usu-
raires qu'aucune loi ne fera cesser, car
I'nsurier de profession saura toujours
éinder la loi, si prévoyante et si dracon-
nienne qu'elle puisse étre; mais elle for-
cerait les emprunteurs a aller tout droit
chez 'usurier. En effet, le préteur sé-
rieux ne consentira pas un prét dans les
conditions que nous venons d'exposer.

La loi, en voulant protéger de cette ma-
niére les petits emprunteurs, leur rend
les emprunts pour ainsi dire impossibles,

lLes emprunteurs qui palent des taux
d'intérét élevés sont ceux qui n'ont pas
de garanties ou n'ont que des garanties
purement hypothétiques & offrir an pré-
teur, Avec de bonnes et solides garan-
ties, 1ien n'est plus facile que d’'emprun-
ter & un taux variant de 5 & 6 pour cent
el quelquefois moindre,

Quand un prétear demande 15 ou 20
p. c. d'intérét & son emprunteur, il n'est
pas nécessairement un usurier. La ral
son du taux élevé de lintérét est lab-
sence de bonnes garanties et le risquas
inhérent & de tels préts. Le prétenr
d’argent professionnel qui est visé par
la loi risque son argent et est exposé 1
des pertes, comme l'est le commercant
en marchandises avece ses clients et peut
étre plus que ce dernier encore.

On n'a pas encore songé heurcusement
A légiférer sur le tant pour cent de hé
neuces que ne doit pas dépasser le mar-
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UN ENTRETIEN AU SUJET DE FOURRURES

Il est évident que vous connaissez parfaitement que les peaux de Chat
Sauvage et d'Astracan, ont subi une hausse importante depuis I'année derniére, les rap-
ports des journaux de commerce vous ont renseigné i ce sujet; m

JliS ce (Ill(’ vous ig"(lfe/.
probablement, c'est que je vends ces deux lignes de fourrures absolument le méme prix
que I'année dernitre. N'allez pas croire cependant que cest A perte que je maintiens les
anciens prix ; il est vrai que le profit que je vais faire sur ces deux lignes de fourrures

sera bien limité, mais ayant eu I'avantage d’acheter ces peaux avant la hausse du marché,

-
i

K

j'ai décidé d'en faire bénéficier mes nombreux clients, “

Nul doute que vous saurez profiter de cette occasion pour acheter & bon
marché toutes marchandises en Chat Sauvage et en Astracan dont vous pourrez avoir
besoin pour I'automne prochain, et il est dans votre intérét d’attendre la visite de mon
voyageur, qui vous soumettra un assortiment de fourrures manufacturées aussi varié que

considérable.
J. ARTHUR PAQUET,
QU _BEC.

Succursales: TORONTO, WINNIPEG, OTTAWA et MONTREAL.
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Achetez-vous vos Stores de Chassis a des Prix Corrects ?

N

Stores pour Chussis
w

Poles
et Accessoires
“w
Dentelles
et Franges
w
Tubes et Accessoires
en Cuivre
-
Le nouvean Catalogue est

prét maintenant et est

envoye sur demande.
ANOTH: MANUFACIuNE DB LACHINE

DALY & MORIN, 32 ue stsucrice, MONTREAL
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chand dans la vente de ses marchandises
Et cependant on légifére sur le tan'
pour cent d'intérét que ne doit pas dé
passer le prétenr, qui n'est en somme
qu'un marchand opérant sur V'argent an
lien d'opérer sur la marchandise,
wempruntenr connait les  taux  con
rants des préts et 8'il consent & empruan
ter & un tanx débattu avee son préteur
pour un temps déterminé, c'est uu’il ne
peat emprunter & moins aillenrs et qu'il

considére que le service vaut ce qu'il I
pate pour la durée du prét

» contrat passé entre le prétenr of
Pempranteur est un contrat librement
par les deux parties et il de

consentl
t &tre respecté,

Le mal, quand mal il ¥ a, n'existe pas
pendant la durée du contrat, il ne vient
débitenr ne
i o alors
mprantear

I'échéance, - si le
exdenté,  Le prd

qn'apros

sest
anxquelles 1
fsister ot plutd’

des  exigenees

n'est pas en mesure de v
que de voir saisiv ef vendre ses meables
effets, ete, il en passera volontiers par
toutes les conditions que Ini imposers
le prétenr si celuiei est homme & pro
titer des enharvas de son débiteur.
Que la loi protége le débitenr contre
rapacité da eréancier, e'est tout ce qu'oi
demande a la loi et tout ce qui devrait
de loi contre 1'n

rester dans le projet
sure, nous le détachons de I'article 3 dn
projet

“Ce taux d'intérét sera rédnit A six
poar cent par année & partir de la date
du jugement dans toute instance, action
ou autre procédure en recouvrement de
la somme due.”

LES CREDITS DANS LA MARCHAN-

DISE SECHE

Nous avons appris de bonne source
qu'a la dernidre assemblée de 1'Associn
Marchands de Nouveautés en
Montréul tenue le 5 avril, il a
€6 question de diminuer considérable
ment les termes de erédit accordés ac
tuellement an commerce de détail,
Plusieurs  tentatives
avalent 616 déja faites, ma
manque d'unanimité, les démarches n'a

tion des

Gros de

dans ce sens

. par suite du

vaient pas abonti,

1l paraitrait que maintenant, par suito
des adhésions recues de toutes les mai-
sons de gros des différentes parties du
Canada, ce projet a é1é mis & exéention
pour le commerce d'automne,

LA CULTURE DU COTON EN EGYPTE

Le “Mail and Empire” a publié une
série de lettres intéressantes, dues a In
plume de M. Geo. H. He s, de Toronto,
donnant une deseription de la sitnation
actuelle dans le pays des Pharaons. Par
mi les premidres de ces lettres, il en est

une datée du 25 mars dernier, qui a trait

A la culture du coton dans le Delta du
Nil. Yous donnons quelques extraits de
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cette lettre. Plusieurs lettres de la série
ont 6té publiées ce mois.

“Le coton égyptien dont nous enten
dons tant parler est cultivé presque en-
tidrement dans le Delta. Pendant que
le chemin de fer traverse les champs de
coton, nous sommes & méme de vaoir par
la fenétre du wagon ol cette fibre fine
et longue est produite.

“Pendant la guerre civile des Etats
Unis, de 1861 & 186 . alors que les ports
étaient hlogués, le co on haussa par sauts
et par bonds, jusqu'da atteindre le prix
de $1.00 par livre. L'Egypie ouvrit les
yeux et se mit & eultiver le coton dans
le Delta et elle a acern sa production an
point d'en tirer un revenu anuuel de cin-
quante millions de dollars,

‘Le coton cultivé en Egypte rapporte
an moins deux cents de plus par livre
que le coton cnltivé dans d'autres pays
La graine, au début, était tirée du céle-
bre coton Sea Island des Etats du Sud.
est sa fibre gui est d'un pouce et demi
de longuear qui donne au coton égyp
tien sa grande valeur. On ne peut pro-
duire le fil fin que du coton A longues
fibres, Le sol fertile du Nil produit une
récolte de plus de cing quintaux par acre
ce qui est deux fois la quantité que les
planteurs américains obtiennent de leurs

terres. .
“On parlerait pen du coton égyptien, si
ce n'était sa qualité, car la quantité pro-
duite annuellement est sealement d'un
nillion de balles de cing cents livres
chacune et si toute la superficie qui_a
é1é livrée & la culture par la nouvelle
digue d’'Assonan était employée pour le
coton, on ne pourrait produire plus d'un
million et demi de balles dans le pays,
‘Le gouvernement de Washington s'est
récemment assuré, par une enquéte sé
rien que les Etats-Unis avaient le sol,
le climat, les ouvriers pour produire an-
nuellement de 70 & 80 millions de balles

de coton de 500 livres chacune. L'an
dernier, les Etats-Unis ont produit 13
millions et demi de balles; c'est plus

que n'en exigeait la consommation mon-
diale et le prix ayant baissé de plus de
moitié, les plantears ont commencé 2
braler leurs réecoltes pour en réduire
l'exces,”

Des nouvelles venues de Londres, & la
date du 17 mars dernier, ont parlé d'une
entreprise qui devait avoir pour effet
d'angmenter la superficie de terrain pro
pre & la culture du coton en Egypte,
Il appert que le gouvernement égyptien
vient de décider de la construction d'une
nouvelle digue sur le Nil, prés du village
d’Esneb & environ 100 milles d’Assouan
oi la grande digue a été récemment cons-
truite.  La dépense de la nouvelle en-
freprise est estimée & $11,000,000 et 'en’
treprise sera confiée & la maison Aird &
Co. qui a construit la digue d'Assouan.
On calewde que quand 18 travail sera par
achevé, chaque coté de la rividre, sur une

irri-

distance d'environ 240 milles se
gué de manidre gue la culture du coton
pourra y étre facilement établie.

TENEZ-VOUS PRET POUR LA BELLE
SAISON

La belle saison sera bientdt arvivée et
on a déja commencéd d'une maniére gé-
nérale A nettoyer les magasing de vente
an détail et & leur donner un air bril-
lant. Quand un client entre dans un ma
gasin gui u tout an moins un air de dé-
cence & Vextérieur et voit qu'a I'intérieur
tout est dans le chaos, le désordre, que
les vitrines d'étalage ne sont bien
tenues est que l'atmosphére est viciée,
il est probable qu'll ne désirera pas re-
nouveler sa visite, Parmi les marchands
entreprenants, il en est relativement pen
qui n'slent pas déja donné Pattention
voulue & ces (étails, qui sont réellement
d'une grande importance; mais ceux qui
ne l'ont pas encore fait devraient se ren
dre compte qu'il est grandement temps
d'y songer et de se metire résolument
A louvrage.

Les marchands, propriétaires de petits
blissements et occupés pendant 'a
journée, ne pourraient mettre mieux a
profic un pea de temps aprés lear jour-
née tinie, qu'en consacrant quelques heu
res de temps en temps & l'examen soi-
gneux de 'enr stock pour larranger de
maniére & donner une bonne apparence
générale an magasin,

Un petit stock bien tenun, arrangé et
disposé avee soin peut faire plus d'effet
qu'un stock beaucoup plus important gqui
reste indéfiniment sur les rayons sans
qu'on y touche jamais pour essayer une
nouvelle disposition.

PERSPECTIVES DU COMMERCE DE
LA BONNETERIE EN 1906

Par Thomas A. O'Callaghan

L'année 1906 est destinée & faire
époque dans les industries américaines
ot tout indique que ce sera une année
oit Pexpansion du commerce en général
atteindra un point auquel il semblait
impossible d'arriver, il y a quelques an-
nées,  Cette expansion sera non-seule-
ment supéricure a celle qui s'est pro-
duite les anndes précédentes, mais elle
I dépassera de beaucoup. Quand les
hgnes de marchandises sont honnes,
quand les affaires sont florissantes, 11
est de mode d’étre optimiste et de tout
voir en rose et, dans des circonstances
ardinaires, il s peut-étre prudent
de serrer un pen les voiles du navire,
car le beau temps peut ne pos durer.
Mais quittons nos idées optimistes et
examinong sous son vrai jour Pédifice
commercial du pays; voyez ¢'il y a
quelque chose d'imaginaire, d'immaté-
riel dans cette grande prospérité: pro-
fits nets des banques sans égaux aupa-
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AVEC QUINZE ASSORTIMENTS DE LIGNES D'AUTOM- E
NE EN JAQUETTES, MANTEAUX D'ENFANTS, E
BLOUSES, “WRAPPERS”, JUPES, SOUSVETEMENTS, E
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LA BLOUSE “RAINBOW ", NOTRE PROPRE FABRI-
CATION, SERA PLUS EN EVIDENCE QUE JAMAIS
POUR LE COMMERCE D'AUTOMNE. C'EST UN AR-
TICLE QUI SE VEND.

KYLE, CHEESBROUGH & CO.,

MONTREAL.
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Chaleyer & Orkin

Nous recevons des nouveautés et des articles de modes des
marchés d'Burope et de New-York, tels que

Fleurs, Tulles, Rubans, Chiffons,
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et nous sommes & nous préparer 4 une grande exposition
des modes d’'Eté, qui aura lieu a

MONTREAL le 23 AVRIL,
a QUEBEC et a OTTAWA Ie 30 AVRIL.
ADRESSE DE MONTREAL: 214 RUE NOTRE-DAME OUEST

QUEBEC: 56! RUE ST-JOSEPH
k o “ OTTAWA: RUSSEL HOUSE
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ravant, tonnage des chemins de fer dé-
passant tous les records conhus, récol-
tes énormes de mais, blé et coton qui,
par leur quantité et les prix rapportés,
en font les récoltes les plug riches dans
I'histoire du pays; production maxi-
wum de cuivee et dantres métaux aux
prix les plus hauts que l'on connaisse
— voili quelques-uns des faits saillants
révélés par un  examen  calme et qui
devraient faire penser & chacun que
'époque actuelle est une époque d'es-
pérance et non de pessimisme.

Etant agents vendeurs, nous som-
mwes en relations avee de grandes mai-
sons manufacturiéres qui, a leur tour,
nous mettent en contact avee les ]bhh
forts acheteurs du pays; nous savons
que partout Poptimiste régne, que par-
tout les ventes ont augmenté, limitées
seulement par la possibilité de se pro-
curer des marchandis partout on
tait des préparatifs pour des ventes en-
core plus importantes,

Un homme réfléchi pourrait dire que
la surproduction nous menace: mais
une investigation soigneuse i ce sujet
méme nons rend eonfiants dang 'ave-
nir.  Au lien  d'une  surproduction,
nous avons en ce moment une produe-
tion inférieure a la demande.  Des ma-
nnfactures qui, il y a un an, avaient
dii augmenter  leur  production, ont
maintenant une partie de leurs ateliers
an repos, parce que la main-d’ocuvre
est insuffisante: an lien douvriers qui
choment ce sont les machines qui ne
font rien, et cet état de choses est gé-
néral dans Vindustrie de la bonnete-
rie,

Ii

ez un journal quelecongue dans
grands centres de fabrication de
Lonneterie, vous v verrez des colonnes
annonces  demandant  des ouvriers
pour les manufactures. Quand on voit
des livres surchargés de commandes en
méme temps que des machines au pe-
Pos, anrepos aniquement paree que la
main=ocuvre manqgue, il est hon de s

souvemr que. dans dos cireonstances
semblables, le pessimisme est indice
de la faillite.

Quand un marchand se trouve en fa-
ce d'un tel état de choses, il doit se
dire que les bonnes marchandises se-
ront rares: et il ne devrait pas étre sur-
pris si des manufacturiers qui, en rai-
son du coft plus élevé de Ja laine et
du coton, ont & payer davantage pour
leur fil, Ini demandent un prix un pen
plus élevé pour lenrs produits, Ce mar-
chand devrait considérer que les grands
manufacturiers progpéres ont toute fa-
cilité pour se procurer leur fil i aussi
bon marché an moins que les petits ma-
nufacturiers. Tl devrait se défier énor-
mément des gens qui prennent tous les
ordres aux anciens prix, car il est plus
que probable que, lorsque les marchan-
dises seront livrées, la seule chose pour
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iaquelle elles ressembleront i celles de
la derniére saison sera le prix. Il est
prudent de faire affaires avee des ma-
nufacturiers de confiance, qui ne livre-
ront pas d'articles dont la qualité est
dépréciée, afin de compenser la hausse
aes 'irl.\.

Souvenez-vous que les bonnes manu-
factures sont encombrées de comman-
des, de sorte que, pour étre certain que
les livraisons seront faites de honne
heure, il faut placer les ordres de bon-
ne heure. 11 faut aussi se souvenir
qu'il faut du temps pour fabriquer des
marchandises et qu'il est plus que pro-
hable que d'autres ordres ont devancé
le vitre, 8i le fort acheteur n'a pas
cela gravé dans Desprit, et ne prévoit
pas de honne heure ce qui lui est né-
cossaire pour toute la saison, il s'aper-
cevra que les manufactures de confiance
ne peuvent pas s'occuper de ses ordres,
I1 sera alors obligé de s'adresser a des
manufactures de deuxiéme et de troi-
sitme ordre  pour les marchandises
dont il a besoin.

1l ne faut pas oublier que nous som-
mes en face d’une production limitée,
Achetez libéralement ce dont vous avez
hesoin et achetez de bonne heure, eu
vous souvenant que vous avez le drot
de vous attendre a de fortes affaires, en
raison de la nombreuse population
du pays, qui demande des marchandises
manufacturées,  Ni votre commerce est
ctabli sur une bonne hase, vous devrez
recevoir une bonne part de la demande
accerue,

I’acheteur ne devrait permettre i
aucune théorie sur le prix du coton
Finfluencer  ses achats.  Récemment,
j'ai fait un voyage étendu a travers le
district cotonnier, et je crois que l»
prix du coton devrait baisser; mais jo
ne pense pas qu'une diminution de prix
ait lien avant quelque temps.  Tous
les planteurs du distriet cotonnier gar-
dent leur coton prét pour la vente; fls
attendent des prix plus élevés, En rai-
son de sa situation plus prospere, le
planteur est dans une position finan-
ciere qui lui permet dattendre les évé-
nements, et pour attendre, il attendra,
Les planteurs du sud ont changé lenr
ancien eri de guerre “a has les trusts”
dil v a quelques années pour celui-ci:
“amis, tenons-nous bien ensemble, of
nous obtiendrong 15 cents.”

Comme d’habitude, le fermier en su-
hira les conséquences; ear plus long-
temps il conservera son coton par de-
vers lni, plus grande sera la quantité
i reporter sur la prochaine récolte, et
plus le prix du coton augmentera, plus
grande sera la superficie plantée en co-
ton 'année prochaine. Toutefois, les
planteurs peuvent, grice i leur situa-
tion financiére, retenir leur récolte et
ils en retiennent une grande partie,
sans aucun doute. Aussi il ne faut pas

que Pacheteur soit géné dans ses achats
en vue de la saison par son idée de co
que le coton, dont la culture vevient a
sept cents, devrait se vendre,

Voyez done les choses en rose. Sou-
venez-vous que optimisme est la base
du succds, que vos affaires devraient
augmenter aussi vite que le pays ang-
mente, que, puisque la croissance du
pays est beancoup plus rapide que celle
de sa capacité manufacturiére, vous au-
rez un marché beaucoup plus étenlu
pour le placement de honnes marchan-
rappelez-vous aussi qu'en raison

dises:
de la raroté certaine des bonnes mar-
chandises, le marehé ne sera pas affai-
bli par des stocks de surplus ou des lots
de job jetés sur le marché, car les lots
lo job sont le résultat "une ancienne
production, ¢t aujourd’hui nous souf-
frons d'une production insuffisante.
Le “Delineator” pour mai

Le numéro du “Delineator” pour le
mois de mai contient, avee gravures et
description compléte des dernidres modes
pour le printemps, une quantité de sug-
gestions pour les personnes qui @ sirent
dtre habillées élégamment, alusi  que
beaucoup d'autres points intéressants
pour les femmes. Hon. Justice David J
Brewer contribue .4 ce numéro par un
article intitulé: “Woman in the profes
sions” dans lequel il fait des commen:
taives sur la signitication du changement
de la condition des femmes pendant le
dernier demi-sidcle, L'histoire de club
par Miss Winslow, intitulée: “The Pre
sident of Quex”, qui tire & sa fin, aug-
mente d'intérét et antenr fournit un ar
ticle supplémentaire an moyen d'un cha
pitre intitulé: “Club Women and the
Child Labor Questions”. Dans l'article
“Famous American Songs", Gustav Kob
bé raconte lorigine de l'air populaire:
“HBen Bolt" et dans un essai historiqua
intéressant sur Annapolis, Hester D
Richardson dépeint d'une maniére ani-
mée 'intérét qui s'attache a l'endroit ol
le corps de John Paul Jones repose
Florence Rockwell raconte ses expérien-
ces lorsqu'elle jouait les roles des tragé
dies de Shakespeare et parle du besoin
d'un théatre national. Avery Abbott et
Juliette B, J. Towne racontent de coar-
tes histoires poar les personnes plus
agées et Alice Browne a éerit un conte
de fées poar la jeinesse. 11 y a dans ce
numéro d'antres sujets pour réjouir les
jeunes, ¥y compris un chapitre dans une
série intéressante “Sunlight & Shadow”
et des passe-temps par Lina Beard dans
f'article “Campaign for Safe Foods".
Mary Hinman Abel parle des matidres
colorantes et de sujets commerciaux et
les pages consacrées a lintérienr de la
maison sont remplies d'idées pour la cul-
sine ainsi que de nombreases autres
suggestions utiles & la ménagére,

La Dominion Suspender Co. a eu en
mains un autre cas qu'elle considére
comme une violation de sa marque de
fabrique. ‘Elle vient d'obliger une mat
son de commerce i cesser de se servir
d'une certaine marque de fabrique. Eh!
bien, une maison de Vancouver apparait
sur la scéne. 11 semblerait que la Do
minion Suspender Co, pousse & l'imita-
tion par la qualité de ses marchandises
et sa publicité.
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SUGGESTIONS= .. SAISON
RASSORTIMENT T DETE

Nous avons tout ce qui vous est nécessaire en
Nouveautés, et nous pouvons EXEGUTER TOUS
LES ORDRES, le JOUR MEME de LEUR REGEPTION.
Chaque Département a un assortiment com=
plet de Marchandises du dernier genre.

Etoffes a Robes
Tissus Lavables
‘ Garnitures de Robes
Ginghams pour Robes
Cotonnades
Toiles
Tapis et Rideaux
Articles de Tablettes
Articles pour Hommes
Lainages et Garnitures pour Tailleurs
Vétements Confectionnés

Attention Particuliere donnée aux Ordres par Lettres

GREENSHIELDS LIMITED

MONTREAL
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COMMENT ON REUSSIT EN AF-
FAIRES
M. P, C. Lariviere, président de la So
cieté Amiot, Lecours et Larividre, a donné
le 4 avril, & la Chambre de Commerce du
mee trés

Distriet de Montréal, une conf
goiitée de ses anditeurs gque nous som
mes heureux de pouvoir reproduire in
extenso dans le présent numéro,

M. Lariviére, dont nous publions éga-
lement le portrait, est bien situé pour
traiter du sujet “Comment on réussit en
affaires, r il a lui-méme réussi. 1l
parle done avee expérience et en connais-
sance de cause et il y a tout profit pour
cenx qui n'ont pas encore atteint le sue

cds & mettre en pratigue  les  conseils

qu'il lenr donne

CONFERENCE

Donnée par M. Fred. Lariviere, Prési-
dent de Amiot, eLeours & Lariviére, Tu-
corporée, devant la Chambre de Com-
, & une as-
semblée générale de ses membres, tenue
le 4 avril 1906

merce du District de Montr

Comment réussir en affaires.

A la demunde de  plusieurs de mes
amis, membres du Conseil de cette Cham-
bre, dont jai I'honnenr de faire partie,
Jal ern devoir accepter Vinvitation qui
m'n €1é faite de vous communiquer mes

vues  sur important sujet “Comment
réussir en affaires.”

J'admets bien sincérement que sur cet-

te question les opinions sont trés parta-

imoins je vais vous faire puart
que j'en al faites
s vingt-cing années
‘nt,

des étndes sérieus

et des moyens que m

d'expérience me sugg
L'ambition.

J'étndierai d’abord la conduite des jen
nes gens et je me demande s'ils appr

clent & sa juste valear le temps qui passe
st rapidement Pour eux c'est le temps
de la vision et des réves, mais c'est aussi

le temps de la possibilité, de l'opportu-

nité et de Venthonsiasme, C'est dans

In jennesse que les caractéres se for-

ment et que les destinées se tracent, et
tout en confessant qu'il faut avoir con-

flanee  en  la Providence,

crois que
nde
part dua moing, & préparer nous-mémes

nous sommes appelés, pour une

notre position et & déterminer notre des
tinée,

Cenx qui sont an début de la vie, ont
ils sérieusement pensé & ce
it faire, dés mainte-

qu'ils de
vralent et pourrai
nant, ayant toujours en vue leur position
future, A mon avis ils doivent tendre i
devenir des marchands possédant un ma-
1 moderne avee une clientdle con-
able pour réaliser des économies sé
qui  leur permettront de jouir

rieuses
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d'une heureuse vieillesse, sans avoir A
dépendre de qui que ce soit, ce dont
nous avons de nombreux exemples, non
seulement duns le commerce qui nous
intéresse, mals dans toutes les différen-
tes branches de lindustrie. Ce devrait
étre 1a une de leurs ambitions et nul
doute qu'ils ont souvent songé aux moy
ens & prendre  pour atteindre le but
qu'ils se proposent, car je erois pouvoir
affirmer qu'ils ont tous en vue d'étre

quelgu'un et d'arviver & quelque chose

en ce monde,

Le jeune homme qui se choisit une po-
sition doit avoir en vue un but déter-
miné, et concentrer toutes s
ses pensées et ses désirs vers ce but;
car la vie au jour le jour, sans souci
du lendemain, est dépourvue de tout at
trait pour celui qui la poursuit, et elle
est un spectacle navrant pour ceux qui
la constatent chez autrui. Pour bien
faire comprendre mon idée, une telle vie

actions,

M. Fred. C. Lariviére,

est semblable 4 un bateau voguant sur
la mer, sans gouvernail et sans boussole,
se laissant balloter par les flots, pour al
ler s'échouer sur un réeif on faire nau-
frage par collision.

Les jeunes gens ne sauraient jamais
attacher trop d'importance, ni donner
trop de temps & la solution de cette gro-
ve question de lears aspirations futures,
que leurs vues devraient toujours tendre
a élever, car il est certain que la lutte
rude, dure et pénible, et que tros
souvent tontes leurs ambitions ne seront

Mais avee le désir bien

pas satisfaites,
térisé chez enx datteindre le bat
proposé ils vivront de lespérance qui

est le baume le plus rafraichissant dans
Ja vi
J'en appelle maintenant, Messieu a
votre expérience pour confirmer ce que
je viens de dire car beauncoup d'entre
nous ont vu d aitre de la scéne dos
affaires, des gens qui étaient appelés
4 y faire leur marque, mais qui n'ont
pu réussir A cause de leur inconstance,

Application au travail.
On ne sanrait réussir en

res qu'
¥ pensant  continuellement, et il faut
bien se mettre dans Vesprit que les 46
sirs ne se réalisent que par un TRAVAIL
CONSTANT DURABLE. Les
d'un Jour peuvent éme
des idées, mais 1'ex) prouve que
senles lassiduité et la bonne conduite
ot
comme nous suivons tous la méme route,
encourageons-nous A la vue dn  sneed
des autre Tachons de vainere ce'te
animosité et cette jalousie, mals dav.on
tage le manque de confiance que nous
avons tous les uns pour les auntres, Aun
lieu de eritiquer, de manquer de charité

el dony

sont récompensées par des  sueceds

et méme de médire contre nos compéti-
teurs, disons-nous, il nous est possible
de faire comme eux, la  concurrence
étant ouverte A tous
11 est bien vrai qu'il n'y aura qu'un pre
mier, mais c'est notre devoir de travail-
ler ardument et de faire tout en notre
possible pour y arriver. Travaillons tou-
jours en ne négligeant rien, de manidére
que si Uinsuceés doit étre notre partage,
il n'y ait point de notre faute

11 suffit d'observer, surtout dans les
grands centres, pour se rendre compte
de ce fait; la cause principale de la non

réussite est attribuable aux personnes
elles-mémes an lien d'étre le résultat de
circonstances  incontrolable:
cenx qui rénssissent ot vous remarque-
z qu'ils ne sont pas an travall d'une

Observez

v
plaisirs des soirées, aux amusements dn

iiére nonchalante on en pensant aux

Sport, aux théatres ou autres récréations
semblables
Je ne veux pas dire gque l'on doive

bstenir de toutes ces choses, mais el
les ne doivent pas tenir la premidre pla-
ce di
mals étre relégué

18 nos aspirations et nos désirs,
s A lar g
pour réussir, il faut apporter aux affai-

iere plan;

res toute l'attention et la concentration
d'esprit possible, et faire en sorte que
toutes nos actions convergent vers ce
but. De méme que le forgeron ne de-

vient habile dans son métier qu'en for
geant tout le jour, de méme le comme:r-
cant ne devient expert en son genre de
commerce qu'en s’y applignant cor -
ment.

Pour moi, le marchand qui n'a ancune

ambition ressemble a4 ces machines qui
ne peuvent fonetionner sans la foree mo-

trice nécessaire et je n'al jumais va réus-

sir d’hommes animés de telles disposi-
tions. 1ls végétent toute lewr vie, satis-
faits de ce qu'ils ont, trouvant qu'ils en
font tonjours assez; ils en viennent a
ne plus rien faire et ¢ ainsi qu'ils
compromettent lenr avenir,

Connaluance_ de sa branche spéciale de

commerce,
Avant de s'étublir, on devrait s'appli-
quer & connaitre dans tous ses détails
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Ventes Rapides et Ventes Sures

Kingcot

Baissez les prix suffisamment et tout magasin peut vendre
rapidement une ligne quelconque de cotonnades.

Poussez i la vente de la ligne correcte...... Poussez i la vente
de Kingcot...... et sans aucun rabais de prix, la vente est non-seule-
ment rapide, mais siire

Stre, parce que la ligne Kingcot est d'un tissage correct, de
modéles corrects et d'une teinture correcte

Une vente sfire compte plus dans les cotonnades que dans
toute ligne que vous tenez,

Voici les lignes Kingcot :

Ginghams Etoffes & Robes
Saxonys Ginghams pour Tabliers
Flannelettes Domets

Shirtings Oxfords

Galateas Denims

Cotons a Matelas Cotonnades.

Tissus pour Tentes,

Tout voyageur d'une maison de gros de premier ordre peut
vous montrer les cotonnades Kingcot...... les échantillons pour
I’Automne sont particulierement attrayants,

Supposons que vous appreniez par vous-méme pourquoi les
cotonnades Kingcot peuvent faire beaucoup pour établir la réputation
d'un magasin,

ROI DES COTONS
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I'utilité de touns les articles que 'on veut
vendre, leur usage, lear nature, leur lieu
de fabrication et lear valeur. Ne
gnez jamais de trop vous renseigner, o
travaillez  sérieusement & acquérir les
connaissances né aires pouvoir
angmenter votre commerce, en sachan!
ol vous procurer avee avantage les mar
chandises noavelles qui vous sont deman

pour

dées,
Ponctualité.

Il me semble que la isfaction per
sonnelle gue l'on éprouve & remplir tow
tes ses obligations devrait étre suffisan
te pour inviter & agir ainsi, car
I'necomplissement devoirs et des
obligations améne naturellement la pone
tualité une autre des qualités
requises pour assurer le Nou
bliez jamais de tenir vos engagements
la ponetualité est le pivot du sue
eds industriel,

Persévérance,

Que dire maintenant de la perséyvéran-
ce! Beaucoup de personnes, d'une habi-
leté ordinairve, et sans autre capital que
la connaissance parfaite du commeree
qu'elles embrassent, sont redevables A
leur persévérance ainsi qu'a leur pone-
tualité et a leur économie d'un suceds
qui a dépassé lears espérances, d'on il
résulte qu'il ne fant jamais se découra-
ger, mais faire face résolument a tout
les difficultés et rvir comme d'an
marchepied pour atteindre au succés de-
siré; car ce qui pent vous paraitre in-
surmontable anjourdhui, ile A
accompliv demain,

vous

des

qui est

suceds.

™

s'en

sera

Honnéteté.

a droiture de caractére et 'honnéte-
indispensables au suceés.  Fai
'S e que nous avons promis;

sont

sons to
n'aftirmons jamais rien sans étre posi
tifs, et si, aprés avoir examiné un fait,
vous cons wvoir fait errenr, ne erai
gnez pas de l'admettre, Cette franchise
vous gagnera la confiance, non-seulement

@

de vos clients, mais anssi de vos four-

nisseurs, Tout ce que je vie de dire
peut, & mon sens, se résumer dans ce
mot:—Le caractére

Le bon vendeur

s8¢ contenter
de vivre dans une quasi-oisivité, 11 doit
faire en sorte que le magasin ne
naisse pas de mortes; m. Iy a
magasing on l'activi
née. 11 est vrai qud certaines époques,

Le bon vendeur ne peut

con

des

6 régne toute
elle est plus on moins grande; néanmoius
chez les uns elle existe
dis que chez d'autres marchands, le ma-
gasin est veuf de clients. 11 semblerait
qu'en ces dernidres maisons les vendeurs
ne soient nullement enthon més  de
leur situation de vendeurs, et quen con-
séquence, ils n'aient aneun gont pour leur
genre de travail auquel ils ne semblent
porter aucun intérét. Cependant la pro-

s cesse, tan-
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vendeur, quand on veut sé
celle qui a

fession de
rieusement Uenvisager, est
mené le plus de gens A la fortune ga
‘e par un travail honnéte. Elle fait
aimer et respecter davantage les hom-
mes qui en sont possesseurs et qui d'ail-
leurs sont les meillears amis de 1'huma-
nité en ce qu'ils aident grandement a la
prospérité d'un pays; eile les fait aimer
bien plus que tous ces spé-
failseurs ou autres gens du

et respecter

culatears, ce

méme genre qui, pour devenir plus ri-
ches sément la ruine dans des centaines
de familles et des milliers de pauvros
foye la profession de vendeur est in-

timement liée & celle de marchand. 1)
¥ a des exceptions, mais elles sont trés
rares, et on peat dire en général qu'un
bon commercant est un bon vendeur.
Le bon vendeur est toujours obligeant;
car, ¢'est le moyen de conserver ses ~li
ents qui se font un plaisir d'attendre
qu'il soit libre pour étre servi par lui, en
ayant toujours obtenn satisfaction dans
lears relations d'affaives. (est done une
source essentielle de revenus et de pro
fits qu'il ne faut jamais négliger,

Administration — Economie.

L'Economie est une autre qualité es-
sentielle, car une des canses principales
des faillites, consiste dans les dépenses
exagérées, occasionnées par les rencon-
tres sl nombreuses d'amis qui se pré-
sentent, rencontres recherchées de co-
Ini qui cherche & s’amuser au lien d'étre
A& son magasin, sappliquant énergique-
ment & 'étude de son commerce, se ren-
dant compte de sa situation financiere,
et étudiant les moyens d'angmenter sa
clientéle. Ce principe est tellement ad-
mis qu'il est inutile d'en dire davantage,
Je crois étre dans le vral en affirmant
que le commerce n'est pas un passe-
temps, mais un moyen d'acquérir sinon
la fortune, au moins I'aisance, et qu'une
des principales occupations d'un patron
doit étre de chercher & réaliser des gains,
pour lui d'abord, et aussi d'y faire par-
ticiper son personnel suivant le mérite
de chacun. En effet, c'est une sage poli-
tique que de bien payer les bons employ-
€s; car un commis qui est satisfait de
sa position travaille avec plus d'ardeur,
espére pouvoir se eréer un avenir dans
la position qu'il oceupe, s'il est fidéle
A son patron, et en résumé cofte a la fin
meillenr marché qu'un employé médio-
cre qui non-seulement chasse votre cli-
entéle, mais donne la marchandise sans
la charger ou ne se donne pas la peine
de répondre aux clients. De tels em-
ployés ne devraient jamais étre tolérés
dans aucun établissement car ils sont
bien souvent une cause d'insucces.

Choix, surveillance et direction des
employés.
11 est universellement connu qu'un pa-
fron ne peut voir a tout, notamment
duns les grands établissements. Géné-

ralement il n'exerce qu'une surveillance
active, s'en rapportant aux chefs de dé-
partements pour suggérer des plans non
veaux qui devront rapporter de hons hé
néfices. Le patron prévoyant traite tout
son personnel avee respeet of dignité, se
gardant de réprimander nn employé en
présence du client on de confréres,
Cette marque de délicate attention pro
duit  d'excellents résultats. L'employé
traité avee cette déférence qui, soit dit
entre nous, n'est pas dispondiense, s'at
tache a son patron, l'estime davantage,
et porte plus d'intérét & son travail, Le
patron ne devrait pas craindre et méme
devrait se faire un devoir de hien ensel
gner & son employé comment servir un
client, Ini faire connaitre l'emploi des
iifférentes marchandises en mains, ap
peler son attention sur la supériorité de
la marchandise offerte et de cette ma
nidre préparer le commis a faire ses ven-
tes avee jugement. Je suis d'opinion
que c'est une mauvaise politigue, sous
prétexte qn'un employé demandera une
augmentation de salaire, de ne pas faire
le sacrifice de lni enseigner d'une manis
re intelligente et juste tout ce qui est
nécessaire pour faire un bon vendeur.

N'ayons pas peur qu'en félicitant 'em-
ployé sur son travail et en l'encoura
geant & faive mienx, il croit qu'il devien
dra I'nomme indispensable, Celui-el n'a
Jamais existé et n'existera jamais, pas
plus dans le commerce que dans aucune
aotre edrridre.  Le remplagant  compé-
tent n'est peut-étre pas en vue, mais les
circonstances le feront apparaitre. Celui
qui se croit indispensable ne constate
son errenr de jugement que lorsqu'il est
remplacé; car tout homme sérieux en
affaires se dispense toujours d'un tel em-
ployé quelle que soit l'importance de la
position qu'il ocenpe. C'est un fait d'ex
périence que, du jour ol un employé se
croit  indisy ble, il ¢ nee  par
moins se surveiller, apporte moins d'e
actitude dans l'accomplissement de ses
devoirs; il devient arrogant, exigeant, et
semble vouloir imposer tontes ses vies ;
il pose en dictateur et cette attitude jette
la perturbation la bonne adminis-
tration d'une maison,

Subdivision du travail.

Un patron aux vues larges et modernes
doit fournir & ses employés l'oceasion de
faire valoir leurs impressions, leurs opi-
nions et leur manidre de voir dans I'ad
ministration d'une maison de commerec,
leur laisser assez de latitade pour qu'ils
prennent sur eux linitintive des choses
nouvelles, tout en les soumettant & son
approbation. Par ce moyen les employés
s'intéressent eux-mémes et développent
avee  beaucoup plus d'attention leurs
idées, et je citerai une phrase de An-
drew Carnegie, le muiti-millionnaire in
dignant d'une facon originale une
principuies causes de son suceds en af
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Au Commerce Avril 1906.

PRETS A FAIRE FACE A
LA DEMANDE.

Le volume d'affaires que nous avons déja faites en Tapis Tapestry, Bruxelles,
Velours, Wilton, Axminster, Laine, Union et Chanvre pour le commerce
de cette saison, nous assure du fait que les tissus, le style et la valeur de nos mar-
chandises sont corrects,

Notre stock est maintenant complétement assorti pour la saison de rassortiment.

Ce qui suit vous donnera quelque idée de son étendue et de sa variété :

42 qualités distinctes en Tapls, comprenant des centaines de modeles,
18 qualités distinctes de Linoleum % et 1% et de Prélarts % et 1y le tout dans
une grande variété de patrons,

9 qualités distinctes et 8 grandeurs principales en Carres de Tapls. Nous pou-
vons expédier, sur demande, des échantillons d'un quelconque de ces articles,

On peut choisir parmi des milliers de Rugs, Mattes et Rideaux de Dentelle,

Nous vous invitons cordialement A visiter nos magasins.

Exécution des ordres par lettre, une spécialité.

JohnMacdonald & Co.

LIMITED

Rues Wellington et Front Est, Toronto.

REPRESENTANTS DANS LA PROVINCE DE QUEBEC:
M. J. 0. TREMPE, 207 rue St-Jacques, MONTREAL.
M. D. FONTAINE, 77 rue Church, St-Roch, QUEBEC.
M. J. H. CARSON, Cowansville, COWANSVILLE




16

faires: —"J'aimerais, ditil, qgu'on mit sur
ma tombe cette épitaphe: —Ci-git un hom-
me qui sut s'entourer d’hommes beau
coup plus habiles gne Ini”. 11 faut étre
bon physionomiste pour déconvrir les
aptitudes et les talents particuliers de
chacun, pour lui assigner sa vraie place,
de maniére a lui faire produire la plus
grande somme de travail possible, dé-
e que
‘atta-

ployer toute l'ndresse et I'éner

cotte personne posséde, et ainsi
cher des hommes habiles dans la con
duite des affaives, 11 faut savoir se con
naitre en hommes, les juger a lear juste
valeur, ef je regrette de dire gque c'est

1 un don assez rarve. Le proverbe “qui

trop  embrasse, mal étveint” s'applique

anx esprits supérienrs, comme anx intel
ligenees woins doudes.  Plus une maison
fuit d'affaives. plus les finances exigent
d'attention

Le travail doit étre bien subdivisé de
facon 4 ce que tous les départements
solent eonfiés & des gens compétents,
qui voient, pensent et agissent pour la

plus grande prospérité de l'établisse-
ment.
Discernement dans le crédit.

Jajouteral quelques mots sur le dis-
cernement dans le  erédit.  Jattiverai
d'abord votre attention sur ces gens qui
se font un devoir de rendre visite anx
cvmmergants, d'abord en  ache des
articles ponr des montants wefois
nssez considérables an comptant, sans
méme demander le prix, se réservant de
prendre lear revanche par la demande
de Vouverture dun compte conrant dan
los 80 jours on ils auront fait votre con
naissang s ont de grands travaux
A faive, les propriétaives les retardent un
©oi, s ne

pen dans le patement de
sont pas rviches, mais ils sont trés hon
nétes, ¢f st ovons lear faites erédit poar
un dollir vous les chassez complétement
de votre ¢tablissement, ot vous ne les
verrez plus ot je vous défie de trouver
lenr adresse. Une antre classe de gens
moins expérimentés que cenx-el, est celle

de ees honnes gous trés honndtes dans
leurs rapports avee lears fournisseurs
sineérement disposss 4 ne pas leur faire
perdre wn senl son, mais qni travaillent
pour tout le monde, sans savoir quand
et comment ils seront payés

Vous connaissez les exploiteurs qui
font travailler ces
qu'ils peuvent of qui ne les paient ja

onnéles gens fant

mais, et le fonrnissenr lul. en est quite
5. Vo
me demanderez peat-dtre eomment évi

pour la perte de ses marchandi

ter cela.  Pour moi, la chose est tros
facile, Montrez-vous intime avee votr
client, montrez-lui que vous étes intéres
865 & sa prospérité et mettez comme con
dition dans Touverture de votre erédit
quil ne travaillera pas pour une person
ne dont i1 ne connaitra pas positivement
les i ons, sans vous conalter, of lors
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que ces renseignements vous sont de-
mandés, si vous ne les avez pas par de
vers vous, donnez vous la peine de vous

dntil vous en codter des
i ¢'est une dépense bien 16

les procurer.
déboursé
gitime que celle gqui vous fait éviter des
mauvaises dettes. Si nous voulions faire
de la nous chasserions de no
tre ville tous ces spéeulatears & la cons
cience élastigue qui vivent d'expédients
le plus souvent aux dépens des mar-

chands
Vol par téléphone.

Jattiveral aussi votre attention sur un
moyen trés en vogue pour voler les com-
mercants.  Je veux parler du vol par té-
1éphone,  Je vous explignerai comment
les volenrs op@rent, si vous n'en avez
pas déja é1é la dupe.  Le téléphone sonne
et appelle: disons M. Venne, (Vest Cha-
tillon qui parle, i un ouvrage & faire
ce soir, je viens de casser ma paire de
tenailles; j'envoic mon homme pour en
chercher une.  Dix minutes aprés. un
individu se présente. “Je viens chercher
la paire de tenailles pour laquelle Mr,
Chatillon vous appelle, vous déclarant
méfiance vous livrez l'article et envoyez
le compte A& M. Chatillon. Quelques
jours aprés, en recevant son compte, M.
Chadtillon vous appelle, vons déclarant
qu'il n'a jomais acheté, ni envoyé per-
sonne: chercher une paire de tenailles

chez vons, et vous en étes quitte pour
la perte de votre marchandise. Un autre
moyen, c'est le suivant: On vous tél
1 nom et & l'adresse d'une
sonne bien eonnue dans votre quartier

phoner;

“dai oun peintre qui commence ces tra
vanx demain matin; envoyez-moi done 50
livees de blane de plomb, 5 gallons d'hui
Te, 1 gallon de térébenthine of un pin-
cenl, vo

enverrez cela i telle adresse

" e

Jui des maisons que jo fai
bonne f

répare
eneore, VOus ne prencz pas
1 de téléphoner 4 M. Un Tel
pour savoir si c'est bien vrai qu'il a
commandé les marchandis
liviez & ladresse indiguée

a déliveé, le client 3
n'al pas de propriété a l'adresse ol vous

prieantic

, ot vous les

comple se

avez livré les effets. Vous vous rendrez
vous-méme & cette derniere place, et vous
¥ trouverez un chantier en exploitation
tout le monde protestera n'avoir jamais
1 la marchandise, ou bien, ce sera une
ma

Wi inhabitfe, et eacore 1a vons en

serez quitte poar la perte de vos artieles
vendas

Il faut de plas limiter le ercdit & ae
corder au clent suivant le eapital dont
on dispose, mais toujonrs avee les garan
Jinsiste sur le
al, car Jai plus de respeet poay
pauvre qui paie

ties morales requises,
risque m

Fouvrie

ses dettes pour
faire honnear & ses engagements, que
pour le commercant riche qul pale, paree
q'il ne peat fa

colul qui est frappé, par le malheur, sans

santrement; de méme

qu'il y ait de sa faute, a nécessairement
droit & toutes nos sympathies,

Comptabilité.

Aprés avoir parlé de toutes les quali-
tés personnelles et de quelques gqualités
d'administration, je désire vous entrete-
nir d'un service qui ne regoit pas chez le
marchand, Pattention et V'intérét voulus,
je veux parler de comptabilité, 8i les
marchands se rendaient compte de toutes
les informations et de tous les détails
que fournit une comptabilité bien faite,
méme aux petits commergants, ils ne
feraient pas la fausse économie dont plu-
sieurs d'entre eux se rendent coupables,
Quoi de plug utile que de se rendre
compte de ses ventes, de ses achats, de
son fonds de commerce, de son actif et
de son passif, du bénéfice réalisé par
chague vendeur, de ses profits, de ses
dépenses, ete.  Vous admettrez comme
moi, que, si, au moins une fois le mois,
le propriétaire de la Maison de Com-
merce avait toutes ces informations, il
constaterait la marche des affaires et se
rait en état de donner & son administra:
tion l'impulsion nécessaire pour faire
prospérer son commerce; car la Compta
bilité est la clef du succés,

Réf ion des obj ala P
lité.

Mais, me direz-vous peut-&tre, ils ne
font pas assez de profits dans leurs af-
faires pour effectner cette dépense, ou
bien ils n'ont pas assez d'ouvrage pour
engager un teneur de livres et ils ne
penvent faire eux-mémes ce travail, car
ils ne 8’y connaissent pas assez. A la
premiére objection, je répondrai: 1Ils ne
seront convainens de la nécessité d'une
comptawdité parfaite que lorsqu'ils en
auront  fait Vessai:—C'est alors qu'ils
constateront souvent que leurs fournis-

senrs, malgré la haute perfection de leur.

comptabilité . trouveront moyen de lui
fuire payer un mémoire qui appartient a
leur voisin, ou bie. leur débiteront des
marchandises qu'ils n'ont jamals recgues,
on encore leur demanderont de payer des
marchandises au prix de la donzaine, an
liew du prix de la grosse, Ils feront mé
me des errears considérables d'addition
et je vous assure positivement que toutes
ces choses arrivent sans qu'il y ait mau-
vaise foi de la part des fournisseurs,
mais c'est & enx, commergants, qu'il ap-
partient de vérifier les comptes et de ne
payer que ce qu'ils doifent. Je serais
fort surpris, i, de cette source seule, ils
ne gagnalent saffisamment pour payer
celui qui s'occuperait de cette partie de
I comptabilité,  Maintenant, quant a la
marchandise vendue, savent-ils si elle est
toute débitée & ceax A qui elle est livrée,
si les caleuls de ces ventes sont exacts,
si les montants sont portés correctement
aux comptes des clients et si enfin la
pereeption de ces comptes se fait ré
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Vente de quuldallon
POLES DE RIDEAUX

UN POUCE ET DEMI PAR QUATRE PIEDS.

YANT un STOCK TROP FORT de Poles en Bois pour Rideaux,
nous les offrons au Commerce & un prix qui devrait les faire dis-
paraitre promptement. Ils sont finis en imitation de Noyer et d’Acajou,

ainsi qu'en Chéne imité, avec garnitures assorties, 2 bouts tournés,

*’b*'k*‘k*’b*’b****’h

2 supports et 10 annecaux. Ce sont nos articles réguliers, No. 25,
Prix par lots de 100, une couleur ou assortis, $1500 le cent.

Comme nous devons bientdt déménager dans notre nouvel établisse-
ment—No. 52 rue Bay—nous offrons, pour liquidation, de magnifiques

occasions dans notre immense stock de

Marchandises pour Meubles

Ces Marchandises sont exposées dans notre an ien magasin No. 71
rue Bay.

GEO. H. HEES, SON & CO., Limited
71, rue Bay, TORONTO.

l ENTREPOT: 20, rue Ste-Hélene, =—————————= MONTREAL.
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. de tenir des livres régulic

1R

gulierement. Les sommes qu'ils perdent,
en ne suivant pas attentivement la col-
lection des petits comptes, seraient suf-
fisantes & paver, je ne dirai pas un,
mais deux employés de bureau et, pour
vous en convainere, que les marchands

additionnent les sommes qu'ils ont per
dues dues par des gens qui étaient sol-
vables quand ils ont liveé la marchan-
dise, et qui sont devenus insolvables plus
tard on qui ont disparn, et ils verront
que c'est nne négligence coupable de ne
pas tenir une bonne comptabilité. Dail-
st pleine-

leurs 'importance de la choss
ment établie par le fait gue le Gouverne-
ment a cru devoir imposer, sous peine de
prison, & chaque commercant, le devoir
% de compte.

Disposition du fonds de commerce.

Le fonds de commerce devrait étre di
visé par départements en ayant soin de
du magasin, les

mettre prés de entré
marchandises les plus attrayantes et les
plus jolies, eelles qui frappent le plus
Vattention de I'acheteur dés son entrée;
l'assortiment  devrait étre disposé de
maniére & avoir un accds facile aux mar
chandises le plns sonvent demandées.

Je  suls persuadé  que les comptoirs
faits de vitres épaisses sont certainement
trés en vogue, car ils sont surnommés

vendenrs silencienx, ot permettent de
montrer une quantité innombrable d'ar
ticles de toutes varié

ités

Propreté.

Un magasin devrait étre halayé

marchandise époussetée chaque jour, Les

comptoirs en verre, en 68, nécessitent
une attention spéetale,

Je ne vous en diral pas davantage sur
ce sujet, tous vous en connaissez 1'im-
portance,

Loin de moi la prétention d'avoir épui-
11 me rest

8é toute 'étendne du snjet
rait & vous parler

1o, Du réglement ot de lordre d'un
sin

Da dipartement des Liv
Jo. De T'annonce

sOns,

40. Du soin & apporter & la correspon
I

0. De la maniére de tenir le temps
des employés,

6o, Des achats et de la nature des rap-
ports qui doivent exister entre le com-
urs de commerce,

mercant ot les voya

70. Des frais généraux, comprenant,
entre autres dépenses, les salairves, les
loyers, le chauffage, 1'é
surances, ete.

8o. De Tintérét sur le Capital Investi

0. Des bénéfices réalisables,

100, Du choix d'un site.

110. De la guestion, sinon la plus im-
portante. dn moins la plus difficile, a
cause de son application partienlidre et

lairage, les as

UVEAUTLES
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de toutes les circonstances qui y con
tribuent, je veux parler du Capital

Je ne puis terminer cette conférence
sans attirer 'attention des membres su
une communication faite & cette Cham-
bre par M. 0. Gonthier, dont les tu
lents vous sont connus,
grand intérét qu'il prend & la comptabi
lité et aux hautes études commerciales.

ainsl  gque Kk

Dans ce rapport en date du ler dé
cembre 1900, je constate que M. J. X,
Perreault, alors représentant de la Pro
vince de Québec A I'Exposition de Paris
avait envoyé le programme officiel de
I'école des hautes études commerciales
de France: M. Gonthier rendait compte
du programme d'une institution de New
York, connue sous le nom de “The New
York University School of Commeree
accounts and Finance,” il disait en ou
tre qu'en France et aux Etats-Unis, en
Allemagne, en Suisse et en Belgique, par
tout on faisait des efforts considérables
pour développer et élever a un plus haut
degré  d'efficacité, 'édueation commer-
ciale dont le besoin se fait sentir avee
plus de force que jamais.

. En présence de ce mouvement
de tous les pays, tendant & la prépondé
rance commerciale, car le commerce
est un élément essentiel & la grandeur
des peuples, que devronsnous faire,

nous Canadiens-Francais, en vue de fa

voriser ce mouvement?

Je crois que nous devrions nous effor
cer de faive connaitre of comprendre a
tous nos concitoyens importance qu'il
y a pour leurs enfants a profiter de
tout ce que nos écoles commerels

es en
seignent actuellement. Car, si on en juge

par le nombre d'éléves qui fréguentent

les classes les derniéres années, ce fait
est consid®ré comme de peu dimportance,
Ainsi, an Platean, si je suis bien rensel
£né, le nombre des @
est généralement de 40 & o0, en Te, de
15 & 20 et en Se, de 10 A 12 et quelgues
fois moins. Et quel est le résultat? Les
enfants laissent I'école sans les connais.

eves de e année

sances fondamentales de la comptabilité
et lorsqu'ils deviennent n hand ils
sont dans Uimpossibilité de diriger leurs
bureaux et de se rendre compte par eux
mémes de lenr comptabilité, étant obli

gés de s'en rapporter & leurs employés,
ou bien, s'ils restent & 'emplol des com
mergants, ils ne sont jamais en état de
prendre la charge de Tenenr de Livres
en chef, dans wne maison de commerce
ol l'on fait une comptabilité s
raisonnée,

rieuse et

Dans mon humble opinion, ce mouve
ment serait grandement favorisé et son
Iinstraetion
donnée dans les classes des finissants
ans conmp

importance  dfmontrée, si

pouvait 1'étre gratunitement,
ter que ce serait un immense avantag>
pour les parents dépourvus de fortune,
qni quelquefois ne penvent laisser lenrs

enfaunts continuer leurs études A cause
des besoins de la famille.

Je slgnaleral le fait que les Fréres des
Ecoles Chrétiennes, voulant favoriser ce
but, accordent & tout éléve finissant pre-
mier, dans toutes leurs écoles en la Cité
de Montréal, le privildge de suwivre gra-
tuitement le Cours sccientifique de 3 an-
nées donné au Mont St-Louis.

C'est pourquoi je demanderai que 1'é-
tude de cette importante guestion soit
référée aux Commissions conjointes des
Finances, de la de la
Comptabilité,

Jose espérer que mes remarques se-
ront utiles & ceux de mes concitoyens
qui se trouvent au début de leur carriére
commerciale.

Je vous remercie  bien sincérement,
Monsieur le Président et Messieurs, de
illante attention que vous m'a-

Législation et

la bienv
vez accordée.

CONSEILS A METTRE EN PRATIQUE

Ne manquez pas de vous procurer l'a-
dresse d'un client, quand cela est possi-
hle.

Avez présentes & la mémoire les an
nences faites par votre magasin,

Prenez intérét & ce que vous faites.

Ne veus détournez pas d'un client pau-
viement  habillé,

Ne tenez pas de conversation avec
quand vous servez

duntres employeés,
quelquun,

N'oubliez pas que ce sont les employés
actifs qui obtiennent des augmentations
de salaire,

N'oubliez pas, si vous voulez de 'avan-
coment, que vous devez le mériter.

N'oubliez pas que, plus vous avez de
sofence commerciale, plus vous avez de

valenr,

Ne sovez pas de mauvaise humeur, si
un confrére obtient une augmentation de
galaire—montrez plus d'activité,

e visfh-vis de votre patron

Fovez hon
s clients

Ne murmurez pas, si on vous demande
1 Meger travail supplémentaire

N'cubliez pas qu'un certain nombre de
petites ventes vaut tout autant qu'une
sonle ande vente,

Ne pensez pas qu'en ayant Jes yeux
fixés sur 'horloge, vius ferez fermer le
magasin p.oas tot

Ne manquez pas de faire impression
sur les clients, de telle sorte qu'ils s'a-
dressent encore & vous quand ils revien-
dront an magasin,

Ne perdez pas patience avee un client
difficile & satisfaire.

N'oubliez ¢ 1'ofrir aux clients, aprés
ait un achat, quelque article
antre que celni qu'ils ont demandé.

Essavez de faire autant de ventes que
possible,

au'ils ont
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Pen-Angle s’adresse aux Détailleurs

/rade Narw

Comme détailleur désireux de rester dans le commerce et d'y prospérer, vous ne pouvez
franchement pas vous permettre de vendre une ligne que vous ne connaissiez pas complétement,
Si vous ne savez pas pourquoi une ligne de sous-vétements est réellement meilleure qu'une
g S —
autre ligne, vous vendez sur une base de prix.
Cela ne paie pas, du début jusqu'a la fin,
—_—
A ¢ . . ) 3 e -
g qui Eal?' du commencement luﬂu.z‘t la fin, c’est la vente faite sur une base de qualité,
Clest difficile peut-étre au début,. . . si vous &tes allé loin dans la mauvaise voie ; mais cela
devient de plus en E]us facile,  mesure que vous entrez dans la bonne voie.
—— — > . e ‘ ny SUR———— a8 _ a2
A la fin, vous arrivez au point oit le public dit :—* Vous pouvez vous fier 4 ce que vous
-—
achetez chez Un Tel.”
——

Voil ot vous en arrivez et ol vous vous en tenez, quand vous vendez
—"

Les Sous - Vetements

[rréetrecissables
Pen-Angle

Vous arrivez  la base de qualité plus vite avec cette ligne, non seulement parce que nous
P'annongons si largement pour votre bénéfice. ... :
—
Mais parce que nous avons la qualité dans chaque fil de chaque vétement qui porte cette
marque. Vous pouvez mettre votre réputation commerciale derriére cette marque.. . la nétre
—
est derriére elle et derriére vous aussi.
U —
Que pouvez-vous désirer de plus?
Que pouvez-vous prendre de moins?
Tout voyageur en Marchandises Séches d’une maison de premier ordre offre les lignes
Pen-Angle. Supposons que vous les examiniez A la premiére occasion ?

The Penman Manufacturing Co., Limited,
Paris, Canada.
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AUX MEMBRES D'ASSOCIATIONS

Quelques préceptes, dont tous les
marchands faisant partie d'associations
peuvent faire leur régle de conduite:

1.—N'oubliez pas votre association
Elle travaille dans votre intérét, pour
votre bien, et ses intéréts sont les votres.

2.—N'en parlez pas en mauvaise part
et ne permettez pas que dantres en A}
sent du mal, car son but est bon et sera
accompli.

3.—Pensez-y tous les jours et particu-
lidgrement le jour on il doit y avoir un»
réunion.

4.~Ajoutez foi aux rapports faits su-
les personnes qui ne paient pas leurs
comptes et n'accordez pas de crédit 2
ces personnes avant qu'elles n'sient payé
ce qu'elles doivent.

b.—Prenez toujours intérét a l'associa
tion et ne permettez 4 personne de vous
en détourner. Tenez ferme pour elle et
faites des efforts pour qu'elle réussisse
dans ses entreprises. L'association est
en partie votre chose, et vous ne pouvez
pas ne pas prendre soin d'une chose qui
vous appartient.

t#.—~Ne vous figurez pas que vous no
retirerez aucun bénéfice de I'assoclation
sl chaque dollar que vous versez & sa
caisse ne vous en rapporte pas cing im
mé nt. A un donné, chn
que versement d'un dollar que vous an
rez fait vous rapportera de nombreax
dollars.

T~ ayez pas de préjugés contre el
ni contre les buts qu'elle se propose;
car ces buts sont bons, vous feront 11
bien ainsi qu'a nous tous.

8. —8oyez francs. N'ayez pas l'air de
vous mettre du coté de lassociation
pour chercher par derridre & la faire tom
ber.

9.—Ne cherchez pas & prendre la clien-
téle d'un confrére en accordant du erd
dit & un client connu pour ne pas paye-,
Vous ne pouvez pas vous le permettre,
car si ce client ne paye pas votre confr3
re, il ne vous paiera pas non plus.

10-—Ne manquez jamais d'assister 2
une réunion de l'association, quand vous
pouvez le faire. Arrangez-vous de mania
re & pouvoir y assister; vous savez .
nous savons que vous le pouvez,

LES BONNES MANIERES DANS LE
MAGASIN

Vos marchandises peuvent étre du
meilleur choix, vos prix peuvent plaire,
votre publicité est tout ce qu'elle devrait
étre, votre magasin et votre stock sont
propres et ont un aspect engageant, vo
tre service est prompt et efficace: mais,
en dépit de tous ces facteurs qui contri-
buent au suceds, vous ne réussirez pas.
sl les commis de votre magasin sont d%-
sagréables et n'ont pas des maniéres
engageantes, ¥
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Plus d'une vente a 6t6 manquée par
un simple mangue de politesse de la part
d'un vendeur, plus d'un elient a été per
du pour le magasin par l'entétement d'un
propriétaire ou les mauvaises maniéres
d'un commis.

Les qualités du vendeur ne consistent
pas seulement & avoir la parvole facile, a
connaitre Jes marchandises et & avoir en
elles une confiance inébranlable. L»
vendeur doit aussi avoir de bonnes ma
nidres et accueillir la clientéle dans les
formes convenables,

Cela demande une étude de la natur >
humaine;: et celui qui se livee & cett:
Ctude sait que le elient en géné
flatté d'une déférence polie, mals nos

1 est

serville, de la part des personnes ave:
lesquelles les besoins  des  affaives o
mettent en contaet.

Un homme n'a pas besoin d'avoir des
manidéres efféminées pour vendre des
marchandises; le meillenr vendenr es
I'homme aux manidérves viriles, Mals
faut bien comprendre que les honnes ma
nidres aident & obtenir toute sorte d:
clientéle et sont absolument essentielles
pour retenir la meilleure clientdle,

EN CAS D'INCENDIE

Combien y a4l de commercants qul

aient jamais pensé A& ce qu'ils feraien.
ou plutdt & ce qu'ils devrafent faire, of
un incendie éclatait dans leur établisse
ment? Une question peatétre plus im
portante se pose: Que feraient les em
ployés?

11 est tout probable que trés peu de
commercgants ont accordé a cette gues-
tion toute la considération qu'elle mé
rite et ont pris les moyens de parer &
cette éventualité, La plupart des mar.
chands, il est vral, sont sans doute ponr-
vus des appareils nécessaires, exigés pa~
les compagnies d'assurance, pour com-
battre le feu; mais sont-ils, eux et leurs
employés, familiarisés comme ils de
vralent I'étre avee l'emplacement =t
l'emploi de ces appareils? dit “Shoe
Trade Journal.”

Ce sean d

u  estil & portée de la
main, pour qu'on puisse s'en servir ins
tantanément & l'occasion, on bien s
il nécessaire de courir jusque dans 1
riere-boutique et peut-dtre donvrir une
ou deux portes et de déplacer des cais
ses d'expidition avant de latteindre?
Ce seau est-l placé quelque part dans la
cave? Pendant ce temps 14, le feu fait
des progrés rapides et atteint de telles
proportions qu'il faut autre chose qu'ua
ou deux seaux d'eaun pour le mettre sous
controle.

Autre chose: ce sean estil toujours
plein d'ean ou bien s'en sert-on A 1'o:
casion pour divers usages, comme le net
toyage du plancher, des vitres de la de
vanture, ete, et le laisse-t-on vide jus
QU ce que quelqu'un s'en apergoive I

it-
ar

Jusqu'a ce qu'on en ait besoin pour étein
dre un commencement d'incendie?

Quant aux appareils & main plus mo
dernes contenant ordinairement des pro
duits chimiques, sont-ils placés commo-
dément ou sont-ils tout aussi inaccesst-
bles que le sean d'ean?

Les employés connaissentdls la manid
re de s'en servir? Saventdls si I'appa
reil doit étre ouvert et son contenu jeté
sur le fen? Dans ce cas, a-t-on préva un
moyen pour louveir ou sera-tdl néces
saire de sortir du magasin pour se pro-
curer un outil  quelconque? L'appareil
doit-il étre retourné bout pour bout :t
le liguide qui s'en échappe dirigé sur ie
feu?

Les employés devralent étre instrui's
avee soin de ce qu'ils auraient & faire ¢a
cas d'incendie; ils devraient connait
parfaitement le maniement des appareils
mis dans le magasin pour combattro les
flammes.  La découverte d'un inceadie
cause généralement un saisissement, ses
conséquences désastrenses sont compri-
ses tout & coup; sl ce cas n'a pas 64
P , sl tont n'a pas été préparé avee
soin, chacun agit suivant sa propre -
pulsion qui peut étre utile ou nuisible,
tandis qu'une action concertée, qui sc-
rait efficace et qu'on obtiendrait par es
instructions données d'avance, fait de-
faut.

Une action prompte et intelligent»
pour combatte2 vn incendie & son origine
réussira & en réduire les effets & un mi-
nimum, tandis que le méme incendie, & il
n'est pas combattu avec héite et inte.li-
gence, peut avoir des conséquences 5
treuses,

PROFITS RETIRES DES RENSEIGNE-
MENTS DONNES AUX COMMIS

Il existe & Savannah, Géorgie, une
maison de vente au détail établie depuis
longtemps, Cette maison n'a jamais eu
de faillite, n'a jamais éprouvé d'insucces
et son personnel n'a jamais changé, ex-
cepté pour des raisons naturelles. La
raison de cette réussite est racontée de
la maniére suivante par un membre du
personnel:

“La régle de conduite adoptée par la
maison et qu'elle a suivie depuis son dé-
bat jusquiici, c'est le systéme pris de
donner tous les renseignements voulus
aux commis. 11 est vrai que beaucoup
de maisons de commerce traitent bien
leurs employés et lenr accordent la con-
sid ion donnée généralement aux su-
balternes; mais il n'est pas vrai que les
pommis recoivent des renseignements
complets sur le coit des marchandises,
les  méthodes d'achat et la politique
adoptée par V'établissement. Ces trois
choses leur sont tenues secrdtes autant
que possible, Mais dans le cas de la
maison dont je parle, il n'y a aucun se-
cret gardé sur les affaires que fait la
maison ou qu'elle espdre faire. Au lien
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d'adopter comme régle de conduite le
partage des profits, cette maison de com-
merce fait part & ses employés de tous
les détails de la régle de conduite qu'elle
met en pratigue. Si vous vous arrétez
& considérer les relations qui existent
entre le vendeur et le patron, vous vous
apercevrez que l'un vient en aide & l'au-
i

n exemple vous fera comprendre ce
que je veux dire. Figurez-vous une em-
barcation allant de quai en quai, en face
d'un grand port de mer, Remarquez les
centalnes de petits remorqueurs qui traf-
nent derridre eux des navires fortement
chargés et qui leur permettent de dé
charger leurs cargaisons, d'un rivage a
lautre. Les navires chargés et les re
morqueurs dépendent les uns des autres:
I'un supplée l'autre. La méme chose a
lieu entre le marchand et le vendeur;
le devoir de I'un sans 1'aide complémen-
taire de l'autre forme quelque chose d'in-
complet. Nous avons toujours adopté
avec nos vendeuars une politique franche
et ouverte. Quand nous recevons des
marchandises, elles sont immédiatement
enregistrées avec le prix d'achat et le
prix de vente. Le livre d'enregistrement
n'est pas dissimulé ni tenu sous clef et
tous les commis du magasin ¥ ont accés
librement et quand ils le veulent; ils
ont également tous les renseignements
concernant les marchandises, renseigne-
ments qui leur permettent de les pre-
senter aux clients et qui leur sont four-
nis avee plaisir, quand ils les deman-
dent. Cette manidre de faire, non seula
ment les convaine que nous n'avons pas
de secrets A cacher, mais leur donne de
Passurance et a pour but d'en faire des
vendeurs intelligents,

“La régle de conduite suivie par la
malson est basée sur I'opinion réfléchie
de ceux qui constituent sa force de tra-
vail: car une régle de conduite u'est
pas autre chose que la mise en exécution
du meilleur plan dans toutes les circons-
tances. Qui connait plus & ce sujet qu2
le vendenr? La encore, le vendeur est
fortifié dans ses idées, Son esprit est
plus souple pour se plier & intention
de la maison. Nous discutons aussi avee
les employés toutes les choses qui con-
cernent les affaires: nous passons en re-
vue les questions qui se rapportent a la
suspension des ventes, ay changement

de place de certains stocks et ainsi de
sulte. Leurs idées ot leurs suggestions
nous aldent & établiv une ligne de con-

duite qui est la meilleure a suivre, Cette
bride laissée lache ne I'est pas trop, tout
au moins, nous ne nous en sommes jll-
mais apercus; il est facile de resserrer
la main de bride et de 1a desserrer sui-
vant les circonstances,

“Mais les renseignements donnés aux
commis nous ont profité, ils nous ont
procuré le suceds depuis la fondation de
notre malson.”

)
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EVITEZ DE DISCUTER AVEC LES
CLIENTS

Tout vendeur dans un magasin devrait
éviter de discuter avec les clients. Si un
acheteur fait une objection, répondez lui
courtcisement, mais n'entamez pas de
discussion. 11 faut toujours deux person-
nes pour argumenter,

Naturellement vous pouvez connaitre le
sujet en question dix fols mieux que le
client, telle peut du moing étre votre opi-
nion,  Vous pouvez avoir raison; mais il
est bon de vous souvenir qu'il y a neuf
chances sur dix pour que, si vous triom-
phez dans le débat, votre client se trouve
olfensé et que vous perdiez sa clientéle,

Un homme peut souvent dire que, quand
il a tort, il aime gu'on le lui dise; peu
importe, cela n'est pas exact. Personne
w'aime avoir le dessous dans une discus-
sion.

11 se peut qu'un homme alme & s'a-
percevoir qu'il a tort, mais il préférerait
que ce fat & un autre moment. ('est
peurquol quantité d’hommes continuent
opinidtrement & s'en tenir a leur argu-
ment quand ils sont moralement con-
vaineus qu'ils ont tort, simplement pour
le prendre de haut.

11 est aussi de trés mauvais genre de
discuter avec un commis et un vendeur,
Guand il y a des clients dans le magasin.
Dans un moment pareil, ne parlez méme
pas entre vous de choses étrangéres au
commerce.  Quoi que vous fassiez, ne
chuchotez pas & l'oreflle T'un de l'autre,
qQuand vous servez un acheteur, Celui-cf
pourrait perser qu'il est I'objet de la con-
velsation,

£1 vous avez quelque chose A vous dire,
attendez qu'il 'y ait personne d'autre que
vous au magasin,

Certains commis de magasin liront ces
consells et en feront des gorges chaudes,
Ce sont cependant ces choses qui établis-
sent une différence entre un magasin de
premier ordre et un magasin moins bien
tenu. A vous de voir quel est celui on
vous préférez travailler. Si vous avez
assez de capacités pour attirer la clienta-
le & votre magasin, ces questions se fé.
soudront d'elles-mémes, car vous serez
trop occupé pour penser a de telles choses,

Greenshields Limited

Les affaires dans le département des
€toffes & robes constituent un record et
des ordres de répétition assez considé-
rables arrivent déjd. Les homespuns et
les effets tweed dans les dessins popu-
lafres disparaissent aussitdt qu'ils arri-
vent et beaucoup de dessins dans les nu-
ances ciaires sont tout aussi actifs,

Les lustres unis répondent aux prédie-
tions qui avaient été faites de bonne
heure et les marchandises & prix popu-
laires ont une vente extrémement active,
tandis qu'on a vendu plus de tissus de
haute qualité de cette catégorie que pen-
dant la saison exceptionnelle de I'année
dernidre.

Les panamas sont les favoris du mo-
ment et la demande pour ces tissus est

bresque universelle; toutes les catégo-
ries, batiste, taffetas ou popelines sont
sures d'étre bien acceptées. En raison
de la rareté des étoffes A robes désira-
bles, le stock de MM. Greenshields Ltd.
est bien assortl et il est rare que cette
malson ne puisse pas fournir ce qu'on
Jui demande.

Une forte demande a eu lieu dernidre-
ment pour les serges créme, les worsted,
les panamas, et les homespuns, et les pré-
visions de eette maison la mettent &
méme de remplir tous les ordres. Les
marciiés de Parls et de New-York ainsi
Que ceux d'Angleterre sont en faveur de
ces marchandises et on s'attend & une
salson de blanc remarquable. Le stock
de la maison comprend de nombreuses
qualités en serges, homespuns et pana-
mas, ainsi qu'en mohair, cachemire,
“nuns veiling”, volle, taffetas et batiste,
Quelques effets fantaisie discrets de cou-
leur erdme ont aussi une grande popula-
rité. Des renseignements au sujet des
€toffes & robes créme sont fournis promp-
tement.

M. Geo. B. Kent, acheteur d'étoffes &
robes est revenu dans la dernidére par-
tie de mars de son voyage d'achats pour
I'Aut: et il est enthousi aun su-
Jet des lignes Priestley et des étoffes de
choix en général. Les prix sont fermes
dans toutes les lignes d'étoffes & robes
en laine et en worsted, mais quelques
contrats avantageux ont 6té faits, On
prédit de nouveau une saison d'étoffes
unies dont les leaders sont le broadeloth
et les draps vénitiens ainsi que les ba-
tistes. Les étoffes croisées de I'Inde, les
popelines, et les tissus de cette catégo-
rie, les panamas sont de bons articles
de vente. La malson Greenshields es-
time que les nuances de vert, de bleu et
de rouge tiendront la téte dans le champ
des couleurs,

M. Shaw, du departement des soleries,
rapporte que les conditions immédiates
sont splendides avec une forte demande
pour les soleries taffetas et Japonaises
avec un fini lustré. 11 y a une demande
pour les velveteens corduroy et ces ar-
ticles sont l'objet de trés bons ordres
d'avance. Les soles Tussor sont aussi
en bonne demande et les effets fantal-
sle “overcheck” sont approuvés, Dans
les couleurs, le noir, le blanc et le créme
sont mellleurs que jamais et les gris
ainsl que le bleu Alice sont en faveur.

Les cotonnades courantes sont livrées
d'une manidre satisfaisante et la maison
conseille d'acheter en ce moment, car les
lignes d’automne sont toutes en hausse.
Ceci s'applique aux cotons blanes et
écrus, aux cotonnades, au coton a literie,
aux denims, ete, L'approvisionnement de
la_maison en tissus blancs et lavables est
satisfaisant, étant données les conditions
qui régnent actuellement et les livraisons
d'indiennes et de gulugamps se font
rapidement. D'énormes préparations ont
été faites pour un commerce d'Automne
qui fera record dans toutes les lignes de
flannelettes ete,

M. Greenshields viennent de rece-
voir une grande consignation de den-
telles, ‘valenciennes, Onrientales, “baby
Irish et plauen. Dans ces genres de den-
telles, il y a une grande variété de allo-
vers. Ces articles sont trés rares sur le
marché en ce moment et il n'est pas dou-
teux qu'ils “eront enlevés rapidement, ce
sorte que les marchands devraient pas-
ser leurs ordres de bonne heure pour
étre sirs d'une prompte livraison. Cette
maison s'est assuré un bon approvision-
nement de nouvelles broderies a eillets,
“beading” et allover, et les demandes des
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Les cravates lavables pour hommes seront sare-
ment en demande aussitot que les jours chauds
arriveront. Le public demande des cravates
meilleures. Ceci concerne les cravates
lavables aussi bien que celles en soie.
Nous nous sommes procurés uni-
quement la meilleure qualité
de tissus lavables et nos
beaux assortiments
produisent autant
‘effet que la

Les nouvelles
couleurs offertes
maintenant par nous
sont:—Peony, Rose, Bleu
“Bond 8t.” Réséda, Lilas,
Lavende, Armour, Saumon, Brun
Noisette, Gris Alice, et les effets a
dessins blancs mercerisés. Un ordre par
lettre sera apprécié et recevra une prompte
attention.

Echarpes d¢ Reid pour MHommes

FABRIQUEES PAR
Bureau de Winnipeg,

maisemmmons.  JeaAtherbone Movelty Co,, oo e Monwtal,

Edifice Imperial Bank
Limited,
TORONTO.
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clients dans toutes ces lignes sont sa-
tisfaisantes. L'assortiment des bas de
dames est vaste et varié, Les différentes
lignes se vendent bien dans les couleurs
tan, blanche et noire, et les fantaisies,

Maintenant que les ménagéres com-
mencent & renouveler tapis, rideaux, ete,
—le nettoyage des maisons étant en ce
moment en bonne voie—les marchands
devraient voir & ce que leur stock de
fournitures de maisons soit complet. 11
¥ aura cette année, une forte demande
pour les tapis et prélarts de toutes sor-
tes. Le département de fournitures de
malson de MM. Greenshields Ltd. a un
stock assez considérable pour exéeuter
toutes les demandes qu'ils peuvent rece
voir. lLes rugs sont destinés & avolr une
excellente saison cette année, ainsi que
les tapis carrés. Ces articles constituent
un bon stock et les ordres pour ces mar-
chandises peuvent étre exéentés promp-
tement, car les moddles en stock sont
les plus nouveaunx, les plus populaires et
en assortiment complet. Les tapis Ax-
minster, Wilton, Braxelles, Tapestry et
autres sont en bon approvisionnement .
Les mattings de Chine devraient figurer
dans le stock de tous les marchands en-
treprenants, Les rideanx de dentelle de
toutes description ont été mis en maga-
sin en grandes quantités et les consigna-
tions arrivent toujours. D'autres lignes
en uait de fournitures de maisons ne sont
pas moins complétes que cellesci, de
sorte que ce département est capable
d'exéenter tous les ordres pour un
tiele quelcongue, en fait de fournitures
de maisons.

LES FLEURS ARTIFICIELLES

La fabrication des fleurs artificielles,
connue dés la plus haute antiquité, n'a
commence i prendre un essor vraiment
industriel que dans la seconde moitié
du XIXe sitcle.

On a trouvé des fleurs artificielles en
toile de lin dans les tombeaux de Thé-
les: I'Inde, longtemps avant 1'ere chré-
tienne, avait poussé cette fabrication a
un certain degré de perfection. A Rome,
sous les Césars, les  dames placaient
dans leurs cheveux des fleurs artificiel-
les odoriférantes faites décorce de pa-
pyrus et de soic de diverses couleurs.
Le parfum était le méme que celui des
fleurs naturelles imitées, En Chine, on
a découvert des manuscrits du Ile sie-
cle de notre ére ol il est fait mention
de fleurs faites avee la moille de certai-
nes plantes, les plumes des oi
diverses soferies tissées 8]
pour cet usage,

Cet art sest surtont développé en
Malie, le pays des fleurs, et en Espa-
gne, dans les communautés religicuses

En France, avant le XVIIle siécle,
on ne connaissait guére que les créa-
tions italiennes; mais A cette époque,
exactement en 1738, un certain Séguin,
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chimiste et botaniste distingué, se mit
a fabriquer des fleurs artificielles & Pa-
ris et acquit rapidement une grande
célébrité, 11 utilisait, pour imiter les
fleurs chinoises, la moélle du surean,
les cocons, les toiles et parchemins; il
faisait également des feuillages d'ar-
gent.

Plus tard, un Suisse du nom de Wen-
wl, sous les auspices de Marie-Antoi-
nette, imagina d'employer 'emporte-
piéce dans la fabrication des fleurs ar-
tificielles,

Sous I'Empire et la Restauration,
cette industrie, encore nouvelle, fit né-
nmoins quelque progrés.  On cite des
artistes tels que Jourdan, Batton, Mme
Roux, Mme Prévost, ete., qui se liveo-
rent avee ardear au perfectionnement
de Jeur art ; mais leurs produits, de vé-
vitables petits chefs-doeuvre, étaient
@'un prix tellement  élevé qu'ils ne
trouvaient place que dans les circons-
tances  exceptionnelles:  corbeilles  do
mariage, efc., ef a la cour.

Toutes les tentatives n'avaient done
pu satisfaire la mode; il faut arriver
Jusque vers 1860 pour comprendre la
fubrication des plantes en étoffe, pa-
pier ou métal, au nombre des grandes
industries parigiennes,

Car, est-il besoin de le dire? c'est &
Paris qu'était destinie cette industrie
faite tout entiére de bon goiit. La Pa-
risienne seule est capable de modeler
ces fréles pétales de soie, de les assem-
bler avee art, en un mot de remplacer
la nature dans une de ses eréations les
plus parfaites,

Pendant ces quarante années d’un of-
fort constant, la facon des fleurs arti-
ficielles a pris un essor congidérable.
De viéritables artistes sont nées qui, du
matin au soir, tortillent entre leurs
doigts des fleurs, des feuilles de satin
cu de soie, pour en faire des guirlan-
des, des corbeilles, qui n'ont rien i en-
vier anx plus riches productions de nos
plus habiles horticulteurs modernes,

Quelques pays étrangers, particulis-
rement — PAngleterre, I'Allemagne, les
Etats-Unis, la Belgique, le Brésil, se
sont ¢galement liveés a cette fabrica-
tion: mais elle demeure chez eux, hien
(que parfaite, 4 la remorque de I'art
francais ; impuissants & coneevoir, leurs
ouvriers se contentent  d’imiter, TLes
communautés  religienses  d'Italie ot
@"Espagne continuent la confection de
fleurs et de feuilles artificielles utili-
sées seulement & la décoration des au-
tels,

La fabrication artificielle des fleurs
«t des feuilles nécessite Pemploi d*une
grande quantité de matieres premiéros
qui. toutes, ont leur affectation spé-
ciale. Ce sont, pour la corolle des
fleurs ot lo limbe des feuillages et ap-
pendices, les étoffes: nansouk, satin,
marceline, velours, jaconas, percale, lo

catin cobon dont le tissu moélleux imi-
te parfaitement la nature pour les
ficurs & pétales souples et épais; le pa-
pier de riz, le paillon pour les fleurs
Wornement employées dans les églises
et an théitre, leg plumes d'oiseaux, ia
cire, efe.  Les pétioles et les pédoneu-
les sont faits de fil de laiton entouré,
de coton ou de soie. Le caoutchoue,
sous forme de tubes, est utilisé pour
Uimitation des tiges. Les baies et les
fruits sont constitués par un noyau do
coton entouré de pites diversement co-
loriées ; on emploie la cire pour la con-
lection des flonrs d'oranger; la géla-
tine, la glycérine, le collodion, la dex-
trine, la semoule, la elcorée et... lo
tabac i priser trouvent leur place dans
cette industrie avee divers acides et une
gamme de couleurs, malheureusement
toxiques, dans laquelle dominent les
verts et les roses,

Nous étudierons  seulement la  fa-
brication des fleurs et des feuilles en
(toffe; celle des mémes objets en mé-
tal, en porcelaine, en celluloid et en
perles nous entrainerait au deld des’ li-
mites permises,

Les étoffes coupées en longueur de
47 ou 59 pouces, sont passées & 'em-
pois, c'est-d-dire imprégnées d’une so-
lation de fleur d’amidon, alun et bleu,
préparée avee de grands soins;  Voici
comment se fait cet empois, Dans une
cuve supéricure chauffée par un four-
neau & gaz, on fait le mélange d’ami-
don et d’eau, puis la solution se déver-
s, aprés avoir été tamisée a la sortie
de P'ouverture, dans un grand réservoiv
inférieur on elle est agitée constam-
went par un riteau mobile autour d’'un
axe central.  Une circulation d’eau re-
froidit la préparation qui est encore ta-
misée une seconde fois avant 1'étre uti-
lisce

L'étoffe est plongée dans cet empois,
tordue, puis étendue sur un chissis do
bois ou elle séche ot regoit, si elle est
destinée & la confection de pétales d'uns
scule teinte, une application de couleur.
Elle est ensuite dirigée sur l'atelier d»
découpage.

Cette scconde opération se fait & la
main ou i la machine, a l'aide d’un
emporte-piéee de la forme d'une feuille
ou d'un pétale. 11 faut employer, pour
chaque variété de feuilles et de pétales,
- emporte-piéce spéeial. Ces variétés
Ctant trés nombreuses, on juge aisément
de Pimportance de loutillage. Les cu-
vettes et les gaufroirs, dont nous par-
lerons tout-d-I’heure, forment avee ces
premiers outils un jeu complet.

Afin de ne pas nous égarer dans la
multiplicité des opérations, nous allons
suivre pas i pas, dans ses diverses mé-
tamorphoses, le petit morceau d’étoffe
i doit devenir une feuille; cette spé-
cialisation, ne devant pas nous empé-
cher, toutefois, de faire une incursion




TISSUS ET NOUVEAUTES

CRAVENETTE DE PRIESTLEY
|

W)

' !

|
“LA PLUIE GLISSE DESSUS COMME L'EAU SUR LE DOS D'UN CANARD "

RECONNU LE MEILLEUR TISSU POUR VETEMENTS A L’EPREUVE DE LA PLUIE
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dans toutes les nuances a la mode.
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dans le domaine des pétales lorsque
I'intérét s'en fera sentir.

A la sortie du découpoir la feuills
passe entee les mains d'une ouvriére
qui la consolide & I'aide d'une tige trés
fine de laiton, recouverte de coton, et
qui sert en méme temps de pe’tiolru puis
elle arrive au gaufrage, Cette opération
s pratique & l'aide d'une presse assez
semblable, en plus petit bien entendu,
it celles qui servent a la frappe des mé-
dailles. L’ouvrier posséde une cuvette
en cuivre ¢t un gaufroir en fonte de
mémes dimensions que Vemporte-piéce.
1un et 'autre instrument portent, gra-
viées, les nervures de ‘la feuille: la cu-
vette en creux, le gaufroir en relief.
La feuille est mise entre ces deux ob-
jets et passe sous la presse; un coup de
balancier comprime I'étoffe et lui fart
(pouser sa forme définitive. Au sortir
du moule, la fenille présente absolu-
ment ['aspect d'une feuille naturelle,
cauf toutefois le vernis, le velouté, les
marbrures et divers coloris absolument
indispensables i I'on tient & présenter
une produit parfait.

On donne le vernis A une feuille en
lui faisant subir une immersion dans
un bain de cire maintenu constamment
i une température voisine de I'ébulli-
tion. Quant au velouté, il est obtenu
par un brossage superficiel a la fleur
d'amidon. Les marbrures se placent a
Vaide d'une tble évidée aux endroits
convenables et que l'on brosse ensuite
au pinceau enduit de substance colo-
rante. Les autres teintes, fondues et
irréguliérement distribuées sur la sur-
face de la feuille, sont appliquées au
pinceau et i la main. 1l ne reste plus
qud entourer le pétiole, suivant les
cas, de serpente anglaise ou de papier
de soie pour lui donner I'apparence ab-
solue d'une feuille naturelle.

Le gaufrage des pétales et I'applica-
tion des couleurs sur I'étoffe découpée
différent des mémes opérations aux-
quelles sont soumises les feuilles. Les
couleurs sont mises i la main par des
ouvriers experts et le gaufrage se fait
ensuite a P'aide de pinces et de petites
boules métalliques que les ouvriéres
manient avee une dextérité remarqua-
ble. D’informes qu'ils étaient, les pé-
tales sortent de leurs mains aussi par-
faits que 'ils venaient d'étre arrachés
i la fleur. 1Ils passent ensuite sur la
table de I'artiste qui a pour mission de
les assembler. Des tas de pétales, d'éta-
mines aux anthéres chargées de pollen,
de pistils, calices of calicules, sont a
portée de sa main. Elle puise a droite,
u gauche, avee une pince, et place cha-
que chose suivant les régles que la na-
ture a établies pour chacun de ses chefs-
d’oeuvres. L'assemblage terminé, elle
le consolide avec un fil de laiton, re-
voit encore son oeuvre qu'elle para-
chéve, la pince en main, et recommence
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une autre fleur. (Vest encore une artis-
te, cette ouvriére qui recoit les fleurs et
Jes feuilles pour en faire des guirlan-
des, des corbeilles, assemblant avee un
gofit exquis les roses, le lilas, le jasmin,
les orchidées, ete., pour le plaisir des
yeux.

Nous devons dire également quel-
ques mots des tubes qui sont faits de
caoutchouc ou d’étoffe. Les uns et les
autres passent dans une filiere qui leur
donne la forme voulue; on peint en
vert ceux de caoutchoue. 1ls séchent
sur un cadre de bois; puis, & I'aide d’un
vaporisateur, un ouvrier brunit un
coté: ils acquierent ainsi tout-a-fait
I'aspect d’une tige. Lorsqu'ils doivent
devenir une tige de rose ou d'acacia, on
v ajoute des épines découpées dans
deux épaisseurs de caoutchouc a I'em-
porte-pitce. La machine i faire les tu-
Des d’étoffe est constituée par une table
sur laquelle sont montées trois filiéres
par lesquelles passent en méme temps
trois rubans, Ces filidres sont de pe-
tits colimacons, et le ruban, en sortant
de ces filieres, conserve, en &'enroulant
sur un rouet, la forme tubulaire qu'il
a acquise.  On dispose trois bobines de
ruban sur le ¢oté gauche de la machine
pour alimenter les trois filieres,

Certaines plantes, comme la bruyére,
le sapin, ne peuvent étre imitées artifi-
ciellement suivant la méthode ordinai-
re. On prépare pour elles, i Iaide d’u-
ne machine spéciale, des bandes d'étoffe
qui sortent découpées en lamelles trés
fines retenues par leur base et que I'on
enroule ensuite sur les tiges; les la-
melles s'écartent irréguliérement et ap-
portent vraiment 'illusion cherchée.

Enfin, on fait encore usage de tiges
naturelles sur lesquelles sont montées
les feuillages, les fruits et les flewrs.

On peut classer les fleurs, au point
de vue de la fabrication, en deux caté-
gories principales: les unies, comme la
pquerette, le pavot, le houton d’or, le
myosotis, constituées par un seul rang
de pétales, sont d'une facture relative-
ment simple; mais les roses, les orchi-
dées, le acacias, les lilas, ete., exigent
dées, les acacias, les lilas, ete., exigent
ouvrieres. 11 existe d’ailleurs des fleurs
trés bien faites dans la premiére caté-
gorie et, par contre, des fleurs de fabri-

fleur naturelle. Les feuillages artifi-
ciels sont également trés répandus dans
le genre dit “plantes d’appartement,”
les branches pour vases, les corbeilles de
table, etc., car ils présentent sur les
modéles qu'ils imitent 'immense avan-
tage de rester presque indéfiniment tels
quels et de ne nécessiter, en fait de
soin, qu'un époussetage rapide, Enfin
il est toujours possible, pour achever
I'illusion, d’animer les fleurs d’un déli-
cat parfum.

La fleur artificielle est un ornement
indispensable & la coquetterie féminine.
Elle a fait partic de toutes les civilisa-
tions; elle est de toutes les fétes, de tous
les deuils; elle symbolise I'élégance ot
la douleur; elle décore les autels et
égaye les plus pauvres logis,

On la trouve partout, car elle est
presque immortelle,

Lucien Fournier.

Les maisons de modes en gros de
Montréal feront une ouverture des Modes
d'Eté le 23 avril,

Nous engageons vimement les modis-
tes de la campagne A se rendre A ces ex-
positions, car elles pourront se rendre
compte des derniers modéles en vogue
A New York ainsi que dans les capitales
européennes,

. »
Iy apr t une 1l de-
mande pour les chapeaux erinoline,

chapeaux qui se prétent admirablement
aux garnitures du Printemps.
* o %

D'aprés les indications présentes, les
chapeaux confectionnés & la main auront
une place des plus importantes dans la
Mode du Printemps; on semble les pré-
férer de plus en plus aux chapeaux faits
A la machine qui, le plus souvent, ont
des formes assez dures.

. ..

M. F.X.-D. de Grandpré, gérant de
MM. Debenhams’ [Canada] Ltd., de
Montréal, nous communique ce qui suit:

Les affaires dans le commerce des
Mode- se sont considérablement amélio-
rées depuis quelques semaines, & la suite
de l'accalmie habituelle qu' a lieu aprés
les ouvertures de Modes. L'activité ac-
tuelle laisse & croire que la saison du
Printemps 1906 sera trés bonne pour le

cation ordinaire dans la se 3 mais
ces derniéres ne peuvent, en aucune fa-
:on, donner I'illusion du naturel,
Toutes les fleurs artificielles sont de
vente courante: cependant, la rose est,
vatre toutes, celle qui obtient le plus
vif suc Nous pouvons encore citer
violette, le jasmin, le myosotis, le
muguet, 'acacia, les orchidées, les pi-
querettes, les anthémises, les marguneri-
tes, les houtons d’or, les bleuets, les co-
auelicots, ete., qui sont fort employés
a plupart comme articles de mode et
de couture, lorsqu’on n'utilise pas la

ce de gros, ainsi que pour le dé-
tail,

La demande actuelle porte sur les
garnitures diverses, telles que les fleurs,
les tulles et les chiffons. Il est A noter
que les tulles, article de généralement
peu de durée, se vend surtout dans les
grandes villes, tandis que les chiffons,
marchandise plus courante et plus du-
rable, sont préférés par les campagnes.

La demande pour les fleurs est excel-
lente et porte en grande partie sur les
roses. Quant aux nuances, on recomman-
de surtout les bleus depuis le bleu-clair
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TISSUS ET NOUVEAUTES

Ces lignes d'¢toffes imprimées sont maintenant offertes par
toutes les maisons de nouveautés en gros du Canada.
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SUPERFINE FLANNEL

Ner

< ~ ~ 8 - & ..

DES CENTAINES pe PATRONS, a choisir
de nombreux dessins dans les lignes ci-dessus, nous sout exclusifs
et ont été faits spécialement pnm nous par des dessinateurs de
Paris et de New-York.
Nous sommes en contact mlllm avece ces 4](1\\ mln]u\ (l nous ne
reg: wrdons pas i la dépense quand il s’agit de nous procurer les der-
ni¢res nouveautés dans tout assortiment que nous produisons.

F N
DOMIHIOHTEXTILE

7 (OMPANY |IMITED
(l’/ \0\//\

entre

e




TISSUS ET NOUVEAUTES

28




TISSUS ET NOUVEAUTES 29

Debenbams (Canada) Limited |

OUVERTURE DES

MODES D’ETE

LUNDI, LE 23 AVRIL ET JOURS SUIVANTS

Chapeaux-Modeéles

(Nos Chapeaux Garnis sont tous importés)

et Nouveautés

de

Paris, Londres et New-York

IL EST DE VOTRE INTERET DE TENIR NOS LIGNES DE

Fleurs, Plumes, Tulles, @hifffons,
Braid emn @rinoline et en Paille,
ete,, ete,’, : ’ : :

43, Rue St-Joseph, 18, Rue Ste-Helene 111, Rue Sparks
QUEBEC. MONTREAL OTTAWA
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jusqu'an bleu-rose; le vieux rose, le gris
argent, le champagne, le réséda, le blane

et le noir,
- - -

l.'ol;xuuenmll actuel pour les
peaux Sailors semble devoir prendre fin
prochainement, vu qua New-York, ol
cette mode a pris naissance, la demande
porte maintenant surtout sur les formes
plus habillées.

cha-

*

MM. Chaleyer et Orkin nous disent que
les affaires ont é6té satisfaisantes depuis
plusieurs semaines.

La demande pour les formes de cha-
peaux en crin et pour les “Ready to
Wear™” dans les formes*“Sailor”, est trés
forte. En falt de garnitures, les ventes
sont pour les ailes, les fleurs, plus parti-
culidrement les roses,

Les nuances le plus en faveur sont: le
le vieux rose, les rouge Bordeaux et Car-
dinal et le gris pile,

* % *

M. Louis Decelles, représentant MM
D. McCall Co., Ltd, nous avise que la
demande pour tous les articles de modes
du Printemps est active

Elle porte sur les formes & garnir, les
fleurs, les tulles et chiffons, les braids.

Les nuances les plus en faveur sont
le vieux rose, le gris, le blen
rouge Bordeanx.

. "

M. Wm. Alexander, gérant de la mai-
son 8. F. McKinnon & Co., de Montréal,
rapporte des affaires trés actives,

La demande actuelle est en grande
partie ppur les Sailors et pour les pe-
tites formes de chapeaux & garnir,

En fait de garnitures, les ventes se font
principalement dans les fleurs, les plu-
mes d'autruche, les plumes couteanx et
les plumes nuancées,

11 ¥ a pareillement une trés forte de-
mande pour les braids en mohair. M.
Alexander nous dit que les coulears le
plus en vogue sont: le noir, le blane, le
champagne, le pourpre, le bleu-marin et
le réséda.

M. Raoal Mathieu, représentant MM.
Chaleyer & Orkin vient de partir pour
une tournée d'affaires sur la rive Nord
avee un assortiment complet des der-
nidres nouveauntés pour le commerce d'é-
té, ainsi que des velours pour l'automne.

Les voyageurs de la E. T. Manufactur-
ing Co,, Litd., sont présentement suar la
route pour la prise des commandes d
tomne, Nous recommandons anx mar-
chands d'examiner avee soin les échan-
tillons qui leur seront soumis, car ils
représentent les meilleures valeurs sur
le marché,

MM. Chaleyer & Orkin, tiendront leur
ouverture des modes d'été le 23 avril et
exposeront, & cette occasion, les derniers
modeles de chapeaux actuellement en
vogue & New-York et & Paris,

Ils feront également des expositions
& leurs succursales de Québec et q'Ot-
tawa le 30 avril,

TISSUS ET NOUVEAUTES

L'INDUSTRIE DE LA GANTERIE AUX
ETATS-UNIS

On lit dans le “Bulletin de la Cham-
brc de commerce francaise de New-
York ”:

La fabrication du gant de peau qui
est devenue si importanie aux Etats-
Unis, a son sidge principal dans deux
petites villes de PEtat de New-York:
Gloversville et Johnstown.

Le développement continu de cetts
industrie commence i peser sérieuse-
ment sur les expéditions d’Europe, ot
les statistiques que le Gouvernement
publie tous les trois mois en appor-
lent sans cesse des preuves nouvelles,
puisqu’elles accusent une  diminution
plus ou moins forte, mais constante,
des importations de gants depuis une
dizaine d’annies déja.

Cette industrie, qui g%est si bien dé-
veloppée dans cette contrée et dont 1'a-
venir est i vaste, a eu des débuts ex-
cessivement modestes,  Tout le pays
situé, en effet, & Pest du fleuve Hud-
son et au-dessus de la ville d’Albany,
capitale de I'Etat, était couvert d'im-
menses foréts qui ¢'élendaient sans in-
terruption jusqu'an Canada. Les co-
lons en occupérent la partie la plus
méridionale et la moins élevée et ten-
terent le défrichement de ces hauteurs
boisées formant des plateaux oi la
température était assez rigoureuse en
hiver. Ce fut justement pour se pré-
munir contre le grand froid que quel-
ques fermiers, établis sur les terres &
peine défrichées, eurent l'idée  d’em-
ployer leurs moments de loisirs & faire
quelques gants grossiers qu’ils allaient
vendre aux  biicherons du voisinage,
1< employérent d’abord la peau de
cheval et la peau de pore tannées A
I'écorce, et aussi celle des nomhreux
cerfs que les biicherons abattaient an
cours de leurs travaux.

Tout rudimentaires qu'aient été ces
déhuts, ils furent cependant la base
Q'une industrie riche, mais qui dut su-
bir transformations  successives
pour en arriver au degré de perfection-
nement qu'elle a atteint aujourd’hui.

Les premiers industriels qui 'éta-
blirent dans ce pays n'avaient que pen
ou point de capitaux, achetaient & cré-
dit les matiéres premiéres nécessaires
i lenr exploitation, et la plupart ne

des

payaient leurs ouvriers qu'd Pannée,
cest-d-dire en leur délivrant & mesure
de leurs besoins des bons que leurs
fournisseurs acceptaient, sous escomp-
te, en paiement.

Souvent le fabricant n’écoulait pas
son stock de gros gants asseez rapide-
ment pour faire face 4 ses petites
échéances; cest alors qu’il chargeait
ouvriers d’aller vendre certaines
marchandises dans la forét ou les villes
voisines et de rapporter en échange le
montant destiné & rembourser les hons
i circulation,

Cette industrie, malgré ses ¢léments
de suceds et ga réputation grandissante
ne pouvait guére progresser avee des
moyens aussi rudimentaires; mais les
propriétaires de grands magasins d’im-
pertation de New-York eurent idée
d’en tirer parti, et, griice i leurs capi-
taux, une industrie moderne capable
(entrer en concurrence avee celle de
I'Europe fut fondée.

11 est regrettable, toutefois, de cons-
tater que, parmi les grandes fabriques
de gants qui existent dans 'arrondisse-
ment de Fulton, il n'y ait que pen ou
pas de fabricants du métier. Ce sont,
pour la plupart, des capitalistes étran-
gers i cette industrie qui ont choisi des
collaborateurs parmi les ouvriers plus
ou moins habiles dans cette partie.
Malgré cette lacune, la ganterie pro-
gresse chaque année, tant au point de
vue du chiffre de la production que du
perfectionnement, et le temps n'est
pas éloigné ont les fabricants pourront
affranchir ce pays de I'importation eu-
ropéenne, non seulement pour le gant
d’homme, mais aussi pour le gant de
femme,

On objectera sans doute que les
Etats-Unis n'ont pas la matiére pre-
midre pour faire le beau gant de fem-
me, mais il Jeur sera facile de Pache-
ter mégissée et teinte, comme cela se
pratique anjourd’hui pour le gant
@’homme, puisque c’est PAllemagne
qui alimente en peaux d’agnean mé-
gissées et teintes tous les fabricants
de Gloversville et Johnstown, aucune
maison francaise n’étant entrée en
concurrence avee eux pour cet article
dont Pimportation g'éléve & 5 ou 6.~
000,000 de dollars, et peut-étre &
plus.

Ce premier pas fait, il sera facile
@’introduire la pean brute d’agnean ou
de“chevreaw et de la travailler ici, le
climat excessivement sec se pritant
avantageusement 4 la fabrication de
matidres délicates ¢t fermentescibles,

L.
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BONNES MARCHANDISES

Les bonnes Marchandises sont toujours les moins chéres,

Acheter de Bonnes Marchandises,
affaires. Vendre de Bonnes Marchandises ¢'est s'attirer la cli-

c'est s'assurer le sucees en

entéle et la conserver. Les Marchands faisant affaires avec nos
départements sont positivement assurés de Bonnes Marchandises

a des prix corrects.

ARTICLES BLANCS.

Organdis Unis, Linons de 1'Inde, Nansouks,

Lawns Victoria, *“ Mulls,” Mousselines 1égéres
pour Robes et Mousselines * Book .,

Assortiment complet de Fantaisies en Articles
lavables Blancs, et en Mousselines Suisses 4
Pois et 4 Dessins.

ETOFFES A ROBES.

Mohairs et Lustrés Unis et Fantaisie,
Assortiment Complet de Nuances dans les
Cachemires, Draps Satin, ** Nuns Veilings "' et
Serges, Crepolines, Eoliennes, Henriettas et
Ottomanesd Chaine de Soie.

Nouveautés Pesanteur Légere en Voiles fantaisie,

Tweeds Fantaisie, etc., effets Carreautés et a
Rayures Gris,

Assortiment complet de Vénitiennes et
Broadcloths.

Exhibition exceptionnellement belle de Draps
Covert et Cravenette & 1'épreuve de la Pluie,

SOIERIES.

Taffetas Chiffon noir et de couleur,
Assortiments exclusifs en Taffetas Soie et
Taffetas Fantaisie d'une élégance discréte
pour Costumes Chemisettes.

RUBANS ET ARTICLES
DE FANTAISIE.

Stock complet de Rubans Taffetas et Rubans
*Baby " Noirs et de Couleur

Volants Noirs, Blancs et de Couleur,

Peignes de COté et d'Arridre, Unis et Garnis,
Ligne Compléte d’Articles de Tablettes.
Grand Assortiment de Mouchoirs,

Valeurs Spcciales en Mouchoirs de Toile,
Blouses en Soie et Mousseline,

TOILES.

“Crash " et *“ Huck "’ pour Essuie-Mains,

Toiles pour Serviettes & Verrerie, Toiles rayées et
en Terry Blanc pour Essuie-mains,

Assortiment complet de Linge de Table Blanchi
et Ecru,

Nappes et Serviettes, Unies et Ourlées & jour,

Essuie-mains, Unis et Rouge Turquie.

COTONNADES.

Assortiment complet d’Indiennes etde Mousselines,
de Tissus Lavables et de Wrapperettes,
de Doublures, Sateens, Mousselines d’Art
Sateens d’Arts et Cretonnes,

)

MARCHANDISES COURANTES.

Cotons Jaunes et Blancs, Cotons pour Draps,
Cotons pour Oreillers, Flanellettes, ** Shakers”,
Domets, Shirtings, Tissus 4 Matelas, Cotonnades,
Couvertures en Flanellette, “ Overalls”,**Smocks”.

GANTS, BONNETTERIE,
ET SOUS-VETEMENTS.

Stock Complet de Gants en Lisle, Taffetas et
Soie, Unis et Fantaisie avec ou sans Fermoirs
Dome.

Assortiment complet de Gants de Soirée (tous les
gants en boites de ' doz., grandeurs fortes).

Tautes les Lignes Principales de Bas pour le Prin-
temps en Coton Uni, Fil Lisle, & Jour, en Soie,
Brodés et Mercerisés,

Nouveautés en Pois, Raies et Carreaux Fantaisie,
toutes les couleurs. Lignes d prix populaires
dans le Blanc.

Assortiment sans égal de Corps en Coton, en Coton
Mercerisé, en Soie et Laine pour Dames.

DEMANDEZ DES ECHANTILLONS.

Les Ordres par lettres regoivent une ATTENTION PROMPTE et SPECIALE.

PROPHY=CAINS, LIMITED

Nouveautes en Gros.

Prompts Expeditevrs.

O —

MONTREAL.
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et les eaux légérement calcaires des pe-
tites rividres ¢tant de trés bonne qua-
lite. Dailleurs, les essais continucls
qui se font dans qui
travaillent la peau du
que l'on peut, avee les ¢léments

les mégisseries
pays prouvent
Il‘ll

Pon a sous la main, produire des
peaux mégissées capables de rivaliser
avee les meilleurs produits de I'Alle-
magne.

D’autre part tout sert a soubait cet-
te contrée «ont 'avenir est vasie;
P'immigration europienne raméne, cha-
que année, un certain nopbre  d'ou-
vriers géricux qui s dérobent anx dif-
ficultés croissantes de la vie en Euro-
pe et apportent ici le concours de leurs
connaissances  en ¢change d'un  plus
grand bien-étre matériel pour cux cf
leurs familles,  Toutefois, avant que
la production indigéne réponde aux
besoins du pays, il s'écoulera encore de
nombreuses années au cours desquelles
la production actuelle sera peut-&tre
décuplée.

En dépit de eette
produit dans cette on, assez
ment pourtant, des faillites
trés importantes.  L'année
par exemple, deux gro maisong ont
dit déposer leur hilan, avee un passif
dc $250,000 pour I'une et de £500,000
peur Pautre. Cette derniére faillite a
atteint principalement les exportateurs
allemands et a permis de constater ain-
si qu'ils accordent des crédits mn-uh-
rables, peut-étre un pen a la | '
tant ils sont désireux de se créer un
marché dans ce pays.

prospérité, il s

parfois
derniére,

Ce ne sont la, néanmoins, que des ex-
ceptions, et, dans , cette
industrie ml riche ¢t en progres mar-

son ensemble

qué.  Du reste elle a des déhouchés
multiples, et tandis que l'on se bor-
ne, en BEurope, méme dans  les plus

grandes maisons, a avoir
douzaines de types différents, il
pas  rare de voir les
geurs des principaux fabricants amé-
ricains entreprendre  lenrs  tourndes
avec plusieurs centaines  d'échantil-
lons. Cela g'explique, d'ailleurs,
ment quand on songe qu'en raison de
la rigueur de la température on fait
des gants spéciaux pour cochers, ca-
mionneurs, manocuvres,  hiicherons,
charbonniers, employés de chemins
fer, conducteurs de tramways,
d= balles, ete., ete., aussi bien que de
trés nombreuses variéiés de gants de
ville ou de soirée pour hommes et pour
dames,

Les ouvriers se divisent en plusieurs

quelques
n'est
commis-voya-

jonenrs

TISSUS ET NOUVEAUTES

Liouvrier
borne @

catégories
block se
peaux
d'emporte-pitee qu'il enfonce avee un

coupeur  au

appliquer  sur  les

sorte

Cpaisses,  gross

illet et qui découpe ainsi un gant
d'un modéle uniforme destiné  aux
manocuvres, efe,  Ce genre de travail

re demande pas de connaissances spé-

ciales, La journée est de 10 heures,
el ouvrier est obligé de faire de 8 a
10 douzaines pour lesquelles il regoit,

suivant son habileté, de $1.50 a4 $2.00,
Iy 100 blockers,

Le * pull-down ™ généralement
amdéricain, 11 n’a pas de connaissances
reconnai-

i environ

oSt

techniques suffisantes pour
tre  les peaux imperfections et
peur tirer le parti le plus avantageux
On ne lui
livre done que des matériaux par
I regoit de 40 & 50 cents (2 fr. &
fr. 50) par douzaine ¢t produit de

di celles qui en présentent.

5a

6 douzaines par jour. 11 y a 200 ou-
viiers de cette catégorie,

Enfin le véritable ouvrier gantier,
appelé ici “ table-cutter ”, est gén
lement étranger de naissance ou fils

d"étranger. 11 est chargé des travaux
Je. plus délicats qui néccssitent une
Ces
spécialistes sont recherchés et micux
1ls regoivent 88c¢
le dolage,
a la machi-
douzaines
hahilete.

expérience compléte da métier,

payés que les antres,

douzaine,
wration faite
, ¢t livrent
trés variable,

non compr
d"ordinaire
un nombre de
leur
00,

suivant
On en compte environ
Il est hon de signaler & nos lecteurs
tout peu
commune en Europe: celle du gant dit
*Mocha ™,
da la peau
aux
dagnean

une spécialité américaine ot

nre suide, fabriqué avee

agneau d'Arabie, qui res-
st la

poils au

semble maétis,
flour

lien

|A||}‘l|l||‘
couverte e
On avait ¢
les  chaussures

abord

1o laine. im-
cetle
quand on portait beaucoup de =ouliers
ne de Quel-

isscurs curent alors 1idée rl<

perié pean pour

i empei chevrette mégie.

ques még
Feffleurer pour en opérer le tan
I'huile et la transformer on
maillée, qui se prétait admirablement a
la comfection du gant. mais ne suppor-
tait, & la teinture, que lo blane
coulenrs & ocre; de ld un usage for-
tros restfeint, Aussi, pour ob-
cet inconvénient, un fahricant
imagina-t-il de procéder an méme ef-
flenrs
pour la mé
de javmes d'ocuf et d’alun, qui rend la
pean susceptible d'absorber foufes les
teintures. Dis lore, le gant “ Mocha ”

u re-

ou les

of ment

vier o

re en employant le fannage wsité

gserie ordinaire, an moyen

fut lancé et a joui depuis d’un succds
légitime dans ce pays oll, en raison du
froid, on aime un gant lourd; mais ce
qui est, en Pespiee, une qualité aux
yeux Américains  est considéré
comme un défaut en France ot on
préfere, i cause de sa légéreté, le sudde
ardinaire,

des

MM. H. Short & Co. nous rapportent
que les affaires sont satisfaisantes. La
demande pour les articles de fabrication
japonaise tend toujours & augmenter.
D'aprés les derniers avis regus du Ja-

pon, les prix continuent & étre trés fer-
mes.
. . o»
M. E. O. Barette nous dit que les af-

faires pour Paques ont été de premier
ordre. La demande a été forte surtout
pour les cravates Derby dans les nuances
grise, héliotrope et bleue.
. * 0w
M. H. Laurencelle, qui a tout dernidére-

ment passé plusieurs semaines & Greno-
ble, nous communigue quelques rensei-
gnements au sujet du marché de la gan-
terie en France.

Ces renseignements confirment pleine-
ment ce que nous avons déja publié
dans les derniers numéros de “Tissus et
Nouveautés” aun sujet de la hausse sur
les gants.

M. Laurencelle nous dit qu'il faut écar
ter toute idée d'une baisse dans les prix,
an moins pour cette année, car lorsqu'il
était & Grenoble, le marché était trés
excité; les fabricants avaient tellement
de commandes en mains qu'ils ne vou-
laient pas fixer de prix pour les livrai-
sons futures,

La hausse actuelle a été causée parla
demande subite venant des Etats-Unis,
pour les gants longs; cette demande a
été tellement forte aux Etats-Unis que
les acheteurs des grands magasins de ce
pays sont venus acheter ces gants &
Paris, dans les magasing, aux prix du
comptoir, quand ils avaient épuisé les

60 YEARS®
EXPERIENCE

Traoe MARKS
Dc
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rr Creme

sera la NUANCE A LA MODE pour les

Etoffes a Robes

durant toute la saison prochaine.

En prévision d’'une Forte Demande pour cette
nuance, nous nous sommes assureé un grand assortiment
dans tous les tissus populaires, comprenant:

C LUSTRES LUSTRES BROCHES C
MOHAIRS SERGES

R couiEnnes TAFFETAS R
E BEDFORD CORDS VOILES E
ALBATROSS DRAP D'ETE
VENETIANS HOMESPUNS M
M PANAMAS CACHEMIRES
E CREPE DE CHINE, Etc., Eto. E

Nous avons toutes les Lignes ci-dessus,
Prétes pour Livraison Immédiate

GREENSHIELDS LIMITED

MONTREAL
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stocks des fabricants, Ces gants, nous
dit M. Laurencelle, sont excessivement
rares & New-York

MM. E. O. Barette & Cie, batisse
Temple, Montréal, offrent uux ma chand
qui leur donneront une commande de
$40..0 pour les excellentes brefelles de
la Dominion Suspender Co, un magni
figue “stand” pour faire les étalages de
bretelles et de cravates

MM. Tooke Bros. Ltd., tronsféreront
d'ici au ler mai lears saues de ventes sl
tuées actuellement rue Notre-Dame, 1824
dans les magasins situés rue Notre
Dame, au coin de Dollard Lane et qui
sont maintenant occupés par MM. John
Fisher, Son & Co.

M. L. Mander est en charge des salle
d’échantillons

M. Geo. Giroux, représentant MM. E
0. Barette et Cie, vient de partir pour
un voyage dans le district du Lac 8

Jean.

MM. E. O. Barette & Cie, temple Build
ing, vient de mettre en stock un assortl-
ment complet de cravates, A détailler a
50 cts

Ces cravates dans les derniers genres
ot les couleurs les plus nouvelles sont
vendues & des prix permettant de ré
ser de beaux bénéfices

Nous sommes trés heurens d'n) pare
que M. E. Foster acheteur  de i
Tooke Bros., Ltd., est conjueiement i
tabli,

M. Foster a été retenn chez lui pen
dant plusienrs mois

M. Geo. F. Pooley, inventeur de la che
du méme nom, vient d'é

mise breve
tablir une manufacture de chemises a

TISSUS ET NOUVEAUTES

Sorel, P.Q. M. Pooley qui vient de par
tir pour un voyage d'affaires & Winni
peg, nous informe qu'a son retour il oun
vrira une salle d'échantillons & Montréal

MM. Miller ros. Co., Ltd., viennent
de mettre sur le marché, un nouveau mo-
dele de col: le Champion

Ce col est fait d'aprds les derniers des
est appelé 4 avoir le

sins américains
plus grand suceé

M. H. Laurencelle est de retour a
prés une absence de deux
en Earope
Laarencelle revient avec l'agence

poar le Canada de la maison L. Vallier
de Grenoble, qui est une des plus im
portantes dans lindustrie des gants &
Grenoble

La fabrique de M. L. Vallier, & Gre
noble, qui est de construction récente
réunit toutes les dernidéres améliorations

A part les lignes courantes de nts
de Kid, la maison L. Vallier s'est fait
une réputation des plus enviables dans la
fabrication des its de Sudde, qu'elle
favrique an moyen d'un procédé spécial
et qu'elle fournit aux principaux maga-
sis de Parls

LE DEGRAISSAGE DE LA LAINE FAR
LE SILICATE DE SOUDE

Le dégraissage de la laine est peut
atre I'une des plus intéressantes parmi
les nombreuses applications indastrielles
da silicate de soade |verre soluble

L'ldfe de son emploi & cet usage parait
aveir pris naissance en Angleterre, par
saite da dssir des usiniers de rechercher
une sabstance de peu de valeur qui pat
étre substituée au savon et gui, n'étant
pas chargée d'aleali libre, n'attaquiit pas
la fibre laineuse

Le silicate sodique posséde la proprié

té d'¢milsicnner et de dissoudre tréds
1 '2an les substances grasses dont 'ensem
ble constitue le suint, et cela sans en
alt*rer aascune. 11 faut cependant que
alisées pour que
licate doit
étre neutre, sa solution doit étre diluée,

trois conditions sofent ré

ce résultat soit obtenu: le

et le bain de lavage ne doit pas étre
chand La “Conceria Iallana” indigue
la techinque opératoire de son emploi
Pour préparer le bain de silicate neutre
de soude, on emploie généralement 4,
gallons d'eau

51115 livres de sel pour
la solution étant portée & 112 degrés F.
On y plonge la laine, qui est laissée en
contact avee le liguide pendant un temps
que la pratiqgue peunt seule déterminer
Au sortir du bain, elle est lavée avee soin
sous un courant d'ean pure, puis égout
tée, exprimée et séchée,

Souvent, le dégraissage se fait en deux
temps. On monte le premier bain en

LIMIT OF STRENGTH

_BOYS'ano GIRLS'HOSE
A
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uand vous aves
besoin de %=

Rubans

penses a

TA. H. FBarey & Co.,
234 Rue adcGill, = dontreal

ECRIVEZ-NOUS OU, MIEUX ENCORE,
VENEZ NOUS VOIR, SI POSSIBLE,
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faisant dissoudre 2 parties de silicate de
soude dans 100 parties d'ean chauffée a
112 degrés F.; on y laisse la laine de dix
A douze minutes, puis on la porte dans
un second bain, chauffé a 95-104 degrés
qul contient 1 partie de silicate de soude
pour 100 parties d'eau. La durée de la
seconde immersion est de 15 & 20 minutes.
Au sortir de ce bain, la laine est longue-
ment lavée & l'eau froide, puis exprimée
et séchée. Il est bon de ne pas l'em
ployer immédiatement.

L'économie réalisée par l'emploi dun
procédé au silicate de soude
p.¢. environ sur la dépense de
serait nécessaire pour obtenir le méme
résultat,

M. G. B. Fraser, de MM. G
Ltd.,, nous informe que la de
tissus pour le commerce de l'antomne
est trés bonne. Jusqu'd présent, le gros
des commandes a porté sur les tissus
unis, tels que les Broadcloths, les Box
cloths et les Homespuns dans les nuan
ces bleues, rouges, vertes et noires. En
ce qui concerne les prix, M. Fraser nous
dit qu'ils sont décidément & la hausse,

* % ¥

M. O. Létourneau, de MM. A. McDon
gall & Co., nous informe que les com
mandes de rassortiment pour le Prin-
temps ont été meilleures que l'on ne
pensait. Quant an commerce d'Automn 3,
il g'annonce trés favorablement

reenshields
ande en

TISSUS ET NOUVEAUTES

Les prix des lainages continuait A
avancer. Les palements sont satisfai-

sants.
* o* *
M. C.X. Tranchemontagne con:iate
que les affaires sont satisfaisanto i

remarque avec plaisir gque les taillows
tendent de plus en plus & n'acheter gue
les meilleures qualités de laianzoes

La demande présente porte en grande
partie sur les vicunas, les serges bleues

et noires et sur les tweeds de fantaisie
carreautés,

Les prix, nous dit, M. C.X. Tranche
montagne, sont plus fermes que jamais.
. o
On nous rapporte de tons cotés une ex
cellente demande pour les tissus “Broad
cloths”, D'aprés les indications actuelles
ces tissus seront de grande mode pour

la saison d'Automue,

Par suite de cette demande qui s'étend
A tous les marchés il y a eu une forte
avance sur toutes les marchandises de ce

genre,
. - -

La demande pour les tissus de fantai-
sie destinés & la confection des vestes
est plus forte qu'elle ne I'a jamais &6,
Jusqu'a présent, la flanelle est le tissu
le plus en vue,

- - -

La demande pour les tissus “Hen-
riettas” est également bonne guoigu'elle
n'ait pas pris les preportions de celle

pour les “Broadcloths.” Les prix deces
tissus sont également plus fermes.

MM. A. scDougall & Co. nous infor-
ment que dorénavant, M M. Landry,
leur représentant & Québee, visitera le
commerce de la Beauce, les principales
villes situées sur la ligne Intercolonin'e,
le district du Laec St-Jean et la rive Nord
jusqu'a St-Anne de la Pérade.

MM. A. MecDougall & Co., de Mont-
réal, viennent de recevoir un assorti-
ment complet des dernidéres rouveantés
en tissus waterproof pour la confection
des pardessus d'été,

La maison a également en mains tout
ce qu'il ¥y a de plus nouveau en fait de
worsteds pour habillements.

P AN
AMEUBLENERT

M. H. Duverger, de MM, Geo. H. Hees,
Son & Co.,, rapportent gue les affaires
ont été trés actives depuis le commence-
ment de la saison du Printemps. La
demande a, en grande partie, porté sur
les rideaux, les tissus pour ameunble-
ments et autres fournitures de maisons.

Les paiements sont réguliers.

Nous appelons l'attention de nos lec
teurs sur les marchandises d'ameuble-
ment de la maison A. Racine & Cie, qui
comprennent, tapis, prélarts, rideaux a

*#il#*i*il#l#i###l*l#*i###t*l#ﬁ#**#iil*ilﬁ*:

tous les rapports,

sil#ii####ii#iii#ii#***ii##lil*#iii***#i**#

conditions Hygid
intelligents,
Avec le Matériel absolument le Meilleur
que l'on puisse se procurer.

MAEARCHANDS,

Encouragez une industrie nationale, en vendant les CORSETS P. C., garantis sous

FAITS POSITIFS.

Fabriqués a Québec

dans une manufacture bien éclairée, remplissant des
par des experts Canadiens

niques,

Parisian CORSET Mig. €o.,

QUEBEC.

. Les Corsets P.C.

*
*
#
*
o
£
*
sont dessinés par un Dessinateur Francais de Premier Ordre :
A

*
:
2
*
B
:
*
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Sous-Vetements
Woolnap
Pour Hommes.

Faites grand plaisir A vos clients en leur offrant les Sous-
Vétements Woolnap.

Ils sont Renommeés pour leurs qualités auxquelles on
peut se fier.

Garantis ne pas rétrécir, faits de
Pure Laine,
Forme Parfaite,
Fini Superieur.

TOUTES LES MAISONS DE GROS TIENNENT
LES SOUS-VETEMENTS WOOLNAP.
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it, et leurs dessins conventionnels grands et peiits.

n]umiunn fidélement Les rouges et les verts durables d-mi-
nent dans ces patrons

Les lignes pour tapis ont avancé de

¢ aux ven-

e

la verge et en paires. Ces marchandises des coples des
de qualité supérieure sont vendues aux couleurs ont 6té
meilleures conditions. dans un tissu Wilton & poils coup
S épals, ce qui en fait des articles exces
The Moore Carpet Co,, Ltd. sivement agréables & l'eeil et gui se & 10 p. c. la semaine derniére,
La wmoore Carpet Co. Ltd., de Sher- vendent rapidement dans tout départe- Aumlnsrm les prix des tapis
brooke, Qué., a €. de nouveau obligée ment. . " ue sirement haussés A cause
d'agrandir son établissement, & cause de 4 Moore Carpet Co, Ltd, a des bu- ‘ de la matiére premidére. Le
la demande croissante pour ses tapis reaux x\‘ Winnipeg, Toronto et St n, coton, Iu toile et le jute sont haussés aux
et rugs maintenant bien connus N.B., on des lignes compldtes de s plus hauts prix qu'ils aient atteint de-
Pendant la premiére partie de échantihons sont constamment en mon- des années,
et ol les acheteurs qui leur rendent s stocks de tapis sont g

1905, la Compagnie a fait l'acquisition tr P! Qe
visite regoivent toujours un bon acceuil, tout le oominion

année
z bas dans

d'un certain nombre de nouveaux métiers ) et on s'attend & une
Crossley, ainsi que d'autres machines Les vendeurs de cette maison visite- bonne saison dans toutes les sections.
. ront sous peu le commerce, dans la sai Sn———

supplémentaires; mais la demande pour 1
ses Bruxelles Windsor et ses Wil- son voulue, avec des lignes complétes de
ton Kashmir a dépassé considérablement marcnandises
son attente et un agrandissement nou- Les nouveaux modéles et les nouvelles
veau a 6té jugé nécessaire. teintes produits par les fabricants de
Cette Compagnie ne s'occupe que dela tapis pour I'Automne, indiguent une ten
fabrication des tapis et rugs Bruxelles dance marquée pour faire face & la de-
Wilton des meilleures qualités et elle mande qui se produit pour les modéles

s'est falt une réputation enviable pour et les teintes de haute catégorie. On em ]
ses bons tapis, sur la qualité 1l4:m|m-ls on ploie de bonnes nuances brillantes, Pour La malson C. M. Lampson & Co., de
peut compter et qui ont donné la meil- les tapis de salons, on se sert comme 1 .'s Son waistas &5 Bena
leure satisfaction tant aux marchands fond des nuances fauve clair et tan, le “ondres, a tenu des ventes de four
qu'aux consommateurs. dessein étant rehaussé de ramages et de les 1% 23, 28, 29 et 30

8a nouvelle ligne de tapis pour I'Au petits boutons de roses. De magnifiques  mars.
tomne comprend une grande variété, d effets & deux tons sont fréquemment em On remarque une augmentation sur les
plus de 200 patrons dans des qualités va- ployés dans les rouges et les verts et sux de dhat sauvens. 4o vison ot de
riées et ne laisse rien A désirer sous le plusieurs desseins élégants ont 6té pro- Peaux de chat sauvage, de Vison et d@e
rapport de la variété des modéles et des duits dans une nouvelle nuance de bleu, renard, tandis que les prix des peaux de

nuances harmonieuses. Pour les salles & manger, les boudoirs, rats musqués sont soit stationnaires ou
1 fupl mr:nllonnvr pur(l('lg_libn-lsn-ul ete, des nuances harmonieuses de brun, plus bas gu'aux ventes précédentes.
ses tapis “ Windsor Bruxelles ", Cette de couleur tabae, de teintes Orientales
qualité de tapis est un modéle type des et de dessins de Perse occupent la pre D
tapis Bruxelles, cddre cing, tissés en- miére place.
it - tierement & trois filets worsted filés dans Quelques effets trés délicats de Delft, M. John Edgar qui, autrefois faisait
1
i sa propre manufacture au moyen de lai- 2 fonds colorés en vert pdle et acler ont  ,.qje de la maison Edgar, Coristine &
1 - nes importées, et est un des tissus & été dessinés pour chambres a coucher, C rdent d'établir un nouveau commerce
i tapis les plus populaires sur le marché. avec de petites figures en effets de nuan- B V0L S0 o
| . Les rugs Sirdar Wilton en petites ces claires. Les tapis pour passages et de gros de chapeaux et fourrures, sous
i " g grandeurs produits par cette maison sont escaliers offrent une grande variété de le nom de John Edgar & Co.
I Pt
i
| {1

Pour

’Automne 1906.

NOTRE REPRESENTANT, M. A. L. GILPIN, 232 RUE McGILL,
MONTREAL, EST MAINTENANT EN ROUTE AVEC UN ASSOR-
TIMENT COMPLET DE LIGNES SUPERIEURES DE SOUS-VETE-
MENTS A COTES POUR DAMES POUR ENFANTS ET POUR
HOMMES. VOYEZ NOS ECHANTILLONS AVANT D'ACHETER

AILLEURS.

o —

FABRIQUES PAR

Jhe @atson Manufacturing Co..

Limited.
Paris, Ont.

e ——————— T
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v, (]uverture as Modes A Btg=>

3. [ MCKINNON & (0.

LIMITED

87 rue, St-Pierre

Aura lieu LUNDI, MARDI et MERCREDI, 23, 24 et 25
Avril. Nous y exhiberons quelques-uns des Chapeaux-
Modeéles et Bonnets de New-York, de la toute derniére
nouveauté, ainsi que les styles les plus nouveaux de cha-
peaux non garnis, comprenant les nouvelles formes Canotier,
qui sont la grande vogue a New-York, Londres et Paris.

E]

3

gfg—_fe

jg

.

Nos acheteurs ont fouillé les marchés Américains pour
obtenir les Marchandises correctes en

Chapeaux, Fleurs, Plumes, Rubans,
Galons Mohair et Paille i -

et toutes les Nouveautés en fait de Modes. Toutes les
Modistes et tous les Marchands qui peuvent le faire, devraient
assister a 1'Ouverture d’Eté, au

No 87 Rue SAINT-PIERRE,

MONTREAL.

)
1 )
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Les ventes & l'encan des fourrures de

la Cle de la Baie d'Hudson, ont eu lieu mande pour les

A Londres, dans le courant du mois de  moirés
mars, et ont duré quatre jours. Les prix
obtenus sont & peu de chose prés les
mémes que ceux obtenus aux ventes de
MM. C. M. Lampson & Co.

ceintures
*

H. Barry & Co,

faires continuent & étre
ande porte
sur les rubans unis en taffe
dans  les nuances
blen clair et vert

" La de

Liberty, Duch

réséda.
D'aprés les derniers rapports recus de Les prix des
Londres au sujet des ventes & l'encan
des laines brutes, tenues & partir du 13
mars, les prix ont éé des plus fermes
depuis le début jusqu'a la fin des en-
chéres.
L'avance sur diverses qualités telles
que les Cross-Breds, les Medium Cross-
Breds et les Lambs Wool, a varié de 5 a
16 p. . La plupart des laines offertes
ont été accaparées par les manufactu
riers anglais et américains.
* v

Les prochaines enchéres des laines

brutes auront Heu A Londres, le 8 mai,

Nous attirons

sur demande.

sa nouvelle ligne

offert que 150,000 balles de laine. Cette cial & New-York,
quantité ne sera pas suffisante pour sa-
tisfaire aux besoins de l'industrie et il en
résultera certainement une hausse sur
les prix des soiries et des lainages.

une excellente de-
rubans de taffetas et

On nous rapporte

dans les grandes largeurs. Ces
articles sont - trés

-

M. W. H. Barry, chef de la maison W,

nous avise que les

en grande partie

ronges, blen marin,

augmenté chez les manufacturiers.

I'attention de nos lec
la maison W. H. ave
firme qui importe

tears sur l'annonce de
Barry & Co. Cette
directement des manufacturiers, est en
état de fournir toutes les qualités et tous
les genres de rubans aux prix les plus par le départe
réduits. Des échantillons sont envoyés

I. Mishkin & Co. ont é4é re

Un exemple frappant de la marche pro- n'a pas ¢
gressive de cette maison est fourni
de modeéles de ling
3 pour le commerce du
On estime qud cette vente il ne sera I'Bté, M. Mishkin a fait un voyage spé-
pour s’assurer un tissu

nouveau et exclusif, pos
de la sole, pouvant se la
» et ayant la qualité de durée indis-
Déja des dessing eia-
borés de lingerie sont offerts & des prix

pensable du coton,
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variant de 0 & $10. Les marchands
désireux de se tenir au courant des der-
nitres modes en fait de blouses, feraient
bien d'entrer en relations avec cetta

recherchés pour les  jnaison.

af-
des plus actives.

, en soie

LE COTON EN RHODESIE
Suivant le rapport du dirccteur de
ont fortement i British South Africa Company, pour
lannée échue le 31 mars 1905, les ex-
périences de culture du coton ont éé
poursuivies pendant la saison de 1901,
. on de certains cas, des résultats
pleinement satisfaisants, 15,000 pouds
de graines environ ont été distribuées
nt de l'agriculture,
tant aux Buropéens qu'aux indigénes,
dans le but de faire des expériences
dans chaque district, mais les graines
nes trés tard, et la saisun
worable: ces denx eauses
ont empiché le succis de cos expérien-
ces. Llapprovisionnement en  graines
est important et des mesures seront
priges pour qu'elles soient distribuées
ant le brillant 3y déhut de la saison; on espére ame-
er comme la o0 o indigénes et autres intéressés A
planter en "!.lll\hw qnuntn

Lexpert en cofon américain, engagé

Printemps et de

M

(APuEs & .
MEUARANTEE DI
D e N B

REGISTERED
Manufacturiers en

LITS en CUIVRE et en FER,
SOMMIERS & ““I'éprouve de la
Vermine," Matelas, Oreille
de Plume, Couve-pieds.

el e, i S5

MANUFACTURES A
TORONTO,

MONTREAL, WINNIPEG.

OUATE EN PAQUETS

Garantie examptc de fils et d'autres matiéres
rangeres inertes,

OUAT! DE COTON:
“NORTH STAR,” “CRESCENT,” “PEARL.”

La qualité, pour cette uuwn est_encore lleure que jamais,

C'est la meilleure pour I Fabriquée avec du Imn coton pur—

de_déchets, Dema v la Ouate en paquets “North Jur.
rescent et Pearl.”

ROBERT HENDERSON & CO.,
MONTREAL.

JAMES STANBURY & CO., - - TORONTO
Agents de Vente.

L'ENTREPOT DES LAINAGES

DU CANADA
Assortiment d’Automne.

Notre Assortiment en

Lainages et Fournitures pour Tailleurs

Est complet sous tous les rapports.
Il est le plus considérable pour les

Marchandises Importées et pour
les Marchandises Canadiennes

Il est insurpassable pour
la qualité et les prix . .

SERGES GOTSMAN ET BLENHEIM
Les me'lleures lignes sur le marché,
Voyez nos Echantillons.

A. McDOUGALL & CO,,
196 rue McGill, Montreéal.

SUCCURSALES:
QUEBEC - - Coln des rues du Pont et St-Joseph,
TORONTO - =~ =« = - =« MeKinnon Bullding,
TRURO,N.E. - - - =« . =« = 37Queen Street,

ST.JOHN,N.B, - - =« « =« « Pugsley Bullding.
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N OS BRETELLES m Quelques Attractions en "

Sont Estampillées ' Nouvelles Marchandises ‘
> - ‘ Pour le Printemps. \

Articles pour Dames —
Jupes de dessous fantaisie en Soie, Soie-Moirette,
Lawn et Alpaga. Cols et Collerettes e Dentelle
de Trade Mark

et Soie. Chiles en Soie, toutes les nuances

ur Sous-Vétements en Laine, Lawn et Soie, )
- 0 Articles pour Hommes —

Sous-Vétements en Laine, Mouchoirs, Bonneterie

r H s ete, -,
Ce qui est une Garantie e R T nd
Articles de Maison —
de la MEILLEURE Valeur. Lignes spéciales en Toile de Table Damassée Blan-
che, avec serviettesassortics Essuie-muins et Toile
Si nos représentants ne vont pas vous pour Essuie-mains en rouleau. Toile pour la table
4 la verge. Dessus de Table en Peluche, grandeurs

voir, demandez-nous des lots échantil-

el dessins variés, Dessus de Table en Tapestry,
o lonnés. Satisfaction garantie. Notre grandeurs «t dessins variés, Portiéres, etc., etc.
n Stock de Boutons est complet dans toutes Article Spécial en Serviettes de

. Berlin Suspender & Button Co. " 182 rae NOTRE DAME, -+ MONTREAL m

Téléphones : Bell, Main 2715 ; - - Marchands, 636
BERLIN, ONT.

——————_ | IS IS N

Tne Onina & Japan Silk ()0., Ltd: 1 NE MANQUEZ PAS DE VOIR

DES ECHANTILLONS DE. ..
TORONTO, 60 Yonge St., MONTREAL, 290 St-Jacques
et YOKOHAMA, Japon

IMPORTATEURS ET MARCHANDS EN GROS DE

Soies “\ex"* Pesanteurs, Largeurs ot Couleurs

e | | "MARQUE BEAVER

v

Gants, Mitaines, Toques, Ceintuees, Nuages et
Jerseys Tricotés

—VENEZ NOUS VOIR. et

Avant de placer votre ordre pour

livraison d’'Automne,
) ,
B M. 'Homme d’Affaires PAS DE MEILLEURE VALEUR sur le MARCHE

Vous n'uimeriez pas qu'un quelconque de
ymmis arrive A votre Inn w avee des qEs
ements vieus et rApés sirez Notre agent de vente pour Québec, M. Gilpin,
aissent y s

' que votre

ira vous voir sous peu.
Notre nouvelle ligne de¢ NUAGES est trés at-
trayante et d'une excellente valeur,

"
en fait d'enseignes
et nous vous ferons des sug

The Marsel Stowart Co.. Lk, The Straiford Knitting Co., Ltd.,
k Montreal, Canada. STRATFORD, Ontario.
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par le Rhodésia Cotton Syndicate, a
fait de petites plantations & Hartley,
prés de Salisbury, et A Bamboo Cree
en territoire portugais, une ¢ itaine
d'acres environ au total. L'expérience
a Bamboo Creek a été un succes écla-
tant, les plantes ont poussé d’une fagon
luxuriante et leur rendement a et
abondant.

La qualité de la méche est estimée
excellente pour du coton américain, et
elle accuse une amélioration sur cette
variété cultivée en Amérique. A Hart-
ley, 1a sécheresse a beaucoup arrété la
croissance de la plante, mais on sat-
tend A une récolte moyenne. La plan-
tation prés de Salishury a également
peaucoup souffert de la sécheresse,
mais actuellement elle reprend bien et
on espire obtenir  une récolte  d'une
honne moyenne, pourvi toutefois qu'il
ne se produise aucune gelée hitive, Une
petite plantation de coton américain
sur le Gwibi, ol le Syndicat fit ses pre-
midres fentatives, a été traitée comme
plante vivace et taillée avee grand suc-
cés. On a obfenu de cotte plantation
une honne récolte de méches dont la fi-
bre semble étre  d'excellente qualité.
(et essai démontre que dans cette con-
trée 1a culture du coton comme plante
vivace réussit mieux que comme plante
annuelle.

8i, par des expériences ultérieures,
co fait cst prouvé, les perspectives de
culture du coton sur une base commer-
ciale seront plus encourangeantes, car
les frais de culture de la plante vivace
sont, en offet, trés pen élevées,

On n'a pas encore réussi i détermi-
ner si la culture du coton comme plant»
annuelle est profitable, mais les expé-
riences faites pendant I'été dernier ont
fait faire un pas considérable dans cet-
te voie,

LE COTON EN ITALIE

Sait-on que la culture du coton en
Ttalie fut un des Napoléon
Ter?

Il était préoceupe de remédier & la
misére logendaire on vivaient tant de
Romains. Pour cefte extinetion du
paupérisme, il croyait que le moyen le
plus efficace était  de développer en
Ttalie des colonies d'étrangers, Piémon-
tais. Allemands, Francais. qui eussent
formé des villages  avee fermes-écoles,
pépiniéres, ef dont la fonction aurait
éé de défricher et d'assainir le sol.

Ladmirable fertilité de cette cam-
nagns lui snegéra Vidée de la trans-
former en une vaste région productrice
de coton, capable de rivaliser avec Ia
Louisiane.

Dés 1810, le préfet impérial fran-

réves de
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cais Tournon, éciit: J’ai fait une tris
belle récolte de coton. .. Voild une in-
nocente guerre aux Anglais,” En 1811
15,000 hectares sont occupés & la cul-
ture cotonnidre, et cing cents travail-
leurs y étaient employés. Une annte
tros pluvieuse compromit la récolte, On
recommenca, en 1812, on recommenca
en 1813: mais on fut obligé, plus &
cause es événements qui suivirent que
par suite de limpossibilité d’acelima-
tation, d’interrompre les essais d'une
culture pour laquelle I'Alsacien Xavier
Bucher avait installé ane filature dans
les thermes de Diocictien,

L'INDUSTRIE COTONNIERE AU
BRESIL

Un journal du Brésil vient de pu-
blier la statistique exacte de V'industrie
cotonnidre au Brésil, une industrie de
date récente, mais qui a fait des pag
de géant et qui pent aller trés loing
car elle posside la matiére premiére i
pied d’oeuvre. Ta culture du coton-
nier v est trés ancienne puisqu’elle
(tait déja pratiquée par les Tndiens Tors
4+ 1a découverte de la baie de Rio de
Janeiro. Aujourd’hui elle est trés dé-
veloppée dans les Etats du Nord et elle
pindtre déja dans le centre et le sud
du Brésil.

Aussi, les éablissements industriels
sa multiplient-ile sur toute la surface
du territoire et on ne compte pas moing
aujourd’hui  de 108 établissements
possédant 715,000 broches et 23,000
métiers. TLes Brésiliens attribuent ce
grand progrés  industriel au régime
profectionniste et font ohserver qu’a-
vant les tarifs protecteurs de 1879 il
W’y avait dans tout le pays que trente
fabriques de coton et de laine.

Au point oft ils sont arrivés, ils se
trouvent & nouveau arrétés par la con-
currence étrangére et réclament une
angmentation de droits; pour leur
donner satisfaction, un député, M.
TLuiz Alves, vient de déposer une pro-
position fendant & élever de 25 &4 50
pe. la fraction des droite de donane
percue en or tant que le change sera
au-dessus de 13 pence. Cette propo-
sition a 6t6 inspirée & son auteur par
1n hausse du change de 12 4 18 pen-
¢ qui, dans ces derniers temps, avait
réduit de 34 p. e. le prix des articles
¢trangers importés,

On voit par 1A que le Brésil est bien
résoln A devenir une mation industriel-
1o et quil entend tout au moins suffi-
re @ ses besoins en attendant qu'il

puisse a son tour devenir
feur,

exporta-
Encore un marché et un beaun
warché qui va se fermer avant pen et
diminuer d’autant la marge dexpor-
tation des autres pays.

LA FIBRE DES BROMELIACEES

Par Charles Richards Dodge

(Traduit du “ Scientific American.”)

Parmi les collections de fibres de
I’Amérique tropicale, exhibées aux ex-
positions qui ont eu licu aux Etats-
Unis et a 'étranger, on a souvent vu
une fibre végétale, longue, soyeuse,
d'une couleur verditre et d'une gran®
de force, bien qu'un expert seul puisse
remarquer particuliérement les petits
écheveaux suivant lesquels cette fibre
est replice. ‘

Toutefois, quand on en dévide un
spécimen, la finesse de la fibre et sa
longueur extraordinaires apparaissent
six pieds forment une longueur ordi-
paire et j'ai vu des fibres qui étaient
beaucoup plus longues, Si forte est
cette fibre, ou'il est difficile d’en rom-
pre par effort direct quelques filaments
sans se couper les mains,

Jai vu la fibre en quantités frés pe-
tites dans différentes parties du Me-
xique, oit on I'a vendue parfois jusqu'i
%1.00 la livee. Cette fibre provient des
feuilles longues et étroites ('un ana-
nas sauvage anpartenant an genre des
hroméliacées; la nomenclature de cette
espbce est si confuse, que jhésite a la
classer, car dans les musées et les ex-
positions, elle a été inscrite sous les
divers noms de bromélie des bois, bro-
mélie “pita”, bromélie “ pinguin 3
hromélie  “ karatas,” et karatas
plumeri. » Ses noms les plus ré-
pandus sont pita, pinuvella, pinguin,
ot “herbe de soie.” bien que “pita”
wait aucune signification, et que le
ferme “herbe de soie™ sapplique &
un i grand nombre de fibres, qu'il n’a
ancune valeur. Les meilleurs noms i
domner @ cette fibre sont “ pinuella ™
et “karatas.”

Dans la région sud-Mexicaine, de
Oaxaca & la Vera Cruz, o la plante
croit en ahondance, la fibre est grande-
ment employée & la fabrication de fins
tissus pour lesquels les qualités essen-
tielles sont la résistance et la durée,
tels que les carniers de chasse, et des
sacs de formes diverses.  On Vem-
ploie aussi pour la fabrication du fil i
coudre et on s'en servait autrefois pour
coudre les chaussures. On nettoie cet-
te fibre & 1a main et la grande longueur
de la feuille mince et étroite, garnie
ur ses bords d’épines pointues, rend
cette opération trés lente; de 1a, le
prix élevé de cette fibre.
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SI VOUS ETES UN
MARCHAND ENTREPRENANT

vous avez surement remarqué la de-
mande croissante pour les ¢ ‘g At

Votements | Epeouvede la Plue of de

Pour Dames et pour Hommes

Ils sont populaires parce qu'ils remplissent un double
but: vétements légers et élégants pour l'extérieur et pro-
tection contre toutes sortes de température. Article a la
fois utile et ornemental.

Les Vetements marque ““Elite” (sysime craveneite)

tiennent la téte pour le style, I'ajustage et le dessin. En
eux sont réunis le choix des tissus étrangers et domesti-
ques ainsi que le style et le fini, que des années d'expé-
rience peuvent seules produire, et nous les vendons & un

prix auquel le plus grand manufacturier peut seul les
fournir.

Nos Echantillons de Rassortiment,

maintenant entre les mains de nos voyageurs, offrent une
collection qui n’a jamais encore été égalée au Canada.

Nous pouvons exécuter promptement et avec satisfaction
tous les ordres pour livraison immeédiate.

Les lignes pour hommes, en fait de pardessus et man-
teaux pour la pluie, sont maintenant offertes pour I'automne.

THE MONTREAL WATERPROOF CLOTHING

MONTREAL

LA PLUS GRANDE MANUFACTURE DE VETEMENTS IMPERMEABLES AU CANADA.

CO'Y.
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Jo viens ('dtre informé par un cor-
respondant du Mexique que des efforts
sont faits pour arriver a appréter les
fouilles de I'ananas sauvage au moyen
Q'une machine, et on a produit ainsi,
a titre dessai, de beaux achantillons
en petite quantité, de sorte quon al-
tend avec intérdt d'autres expériences.
Les difficultés du traitement a la ma-
chine sont grandement dues au peu
d’épaisseur et i Ja longueur de la feuil-
le, car une machine asscz puissante
pour enlever I'épiderme dur qui ren-
ferme la fibre, a une action trop forte
qui la détériore. La production, au
moyen d'une machine, d'une fibre
bien nette et sans cassure, en quantité
convenable pour le commeree, procure-
rait sang aucun doute aux manufactu-
riers un nouveau textile qui pourrait
figurer dans les usages actuels du lin,
tandis que la qualité soycuse particulié-
re d cette fibre et sa couleur la ren-
draient propre a la manufacture d’un
grand nombre de boanx articles tis-
sés, tels que: sacs de fantaisie et méme
ceintures pour vétements d'été.

Sans aueun doute, cette fibre ferait
des lignes de péche d'une qualité n‘\lg)«"-
rieure ef, avee une pn’-pnrnliun plus
soignée et le blanchiment, il va sans
dire que la fibre pourrait étre emplo-
yée pour une grande variété d'étoffes
tigsées d'une grande beauté.

1 Italien Savorgnan, qui fait aw
torité en la matidre, dit qu'an Bré-
sil et en Guinée, ol une plante sem-
blable (si ce n'est la méme) abonde, sa
fibre fine et soycuse sert a la manu-
facture de nombreux articles de luxe,
Dans un livre ancien éerit sur le Me-
xique, il est parlé d'une espbee de bro-
mélie qui produit une fibre trés fine,
d'une longueur de six a4 huit pieds,
ot on dit qua canse de sa finesse et de
ga force de résistance, on P’emploie
communément & la fabrication  de
courroies de transmission.  Elle trou-
ye aussi son application dans la ma-
nufacture de nombreux articles  tels
que les sacs Jos tapis, efe.; clest en
outre une matiere précieuse pour la fa-

brication des filets, des hamacs, des
cordages et d'autres articles  d’un

usage général.

Une espice  de bromélie & courtes
feuilles pousse danz le Paraguay et
I’ Argentine, produisant une fibre @
peu prés semblable, connue sous le nom
de “caraguata,” produit de la bro-
mélie argentine.  Les filaments  de
cette espéce atteignent rarement une
Jongueur plus grande que quatre pieds,
et bien que la fibre soit molle et forte,
elle ne soutient pas la comparaison
avee la fibre pinuella de la région de
Oaxaca. Dans le livre intitulé: “The
Capitals of Spanish America,”  par
Wm. E. Curtis, il est fait allusion i
une dentelle magnifique appelée:

R —
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faite par les femmes du
Paraguay. Les fibres employées pour
cette dentelle  sont déerites  comme
itant trés fines ef aussi douces et lus-
trées que de la soie. © Lopez avait les
murs de ea chambre garnis de cette
dentelle, sur un fond de satin eramoi-
si. et lo dessin figurait une toile d'a-
raignée exces ivement fine. On pré-
tend qu'il a fallu le travail de 200
femmes employées pendant plusieurs
années, pour couvrir les murs de cet”
te chambre,”« Le nom “pita” a été
donné @ la fibre emnloyée pour fabri-
quer cette dentelle, et ce nom semble-
rait indiquer qu'il vient de l'ananas
sauvage -( pine-apple) ou bromélie.

La fibre de la bromélie est trés sem-
Wable & la fibre du fameux pina, ou
ananas des Philippines, qui sert & fa-
briquer de magnifiques tissus, tels que
coux qui conviennent aux robes de bal,
aux mouchoirs d'une finesse Ggale @
colle des fils de la Vierge. 11 n'est
pas douteux qu'avee une préparation
spuwue p sadd(l SouIu0D ‘.\-)uﬁ[(m s
sauvages, pourraient

ttre employdes
de la méme maniére.
e
LES PROGRES DE L'INDUSTRIE CO-
TONNIERE AU JAPON. SES BE-
SOINS DE COTON BRUT

De toutes les industries japonaises, au-
cune n'a autant progressé, depuis une
vingtaine d'années, que celle qui emploie,
comme matidre premiére, le coton brut.

Primitivement, les fils de coton employés
dans les fabriques de tissages japonaises
étaient |>rmqu(-1m|sd‘nrlulnv étrangére,
et leur importation croissait d'année en
année. Cela g'explique par ce fait que les
filatures de coton Japonaises n'existaient
pour ainsi dire pas. En 1863, il y avaiten
tout, an Japon, 5468 broches. Bien que
ce nombre se soit élevé, progressivement,
A 43,700 broches en 1883, &4 65,000 en
1886, &4 70,000 en 1887, l'appoint de la
production sintérienre” de fils de coton
Atait insignifiante, comparativement au
chiffre des filés “impories”, dont la va-
leur, en 1888, s'élevait a $10,800,000. A
partir de 1880, de nombreuges manufac-
tures de coton filé furent créées au Ja-
pon.

Cet essor eut une répercussion immé-
diate sur 1es fmportations de filés de co-
Les premiéres tombérent de
a $4.400000 [1882].
de «$600,007

“panduty

ton brut.
$10,800,000 [ 18881,
Les secondes passérent
[1883] & $9,800,000 [1892].

Le Gouvernement japonais, voyant tout
P'intérét qu'il avait & développer cette in-
dustrie nationale, prit, dans ce but, des
mesures législatives efficaces, dont les
résultats ne se firent pas attendre, et dé-
passérent méme toutes les espérances.

En 1901, le Japon comptait 81 filatures
de coton, avec 1,181,762 broches. n
importait pour $30,008,260 de coton brut.

Quant aux filés de coton, importation
avait diminué de 80 pour 100 depuis
1888. En revanche, le Japon en expor-
tait pour $10,250,000,—sans compter $3,
45,000 de “tissus” de coton.

Depuis lors, les progrés de I'industrie
cotonnidre ont 6té tels, que les fils de
coton constituent, actuellement, “le plus
important article d’exportation du Ja-
pon”. Ses principaux débouchés sont la
Chine, Hong-kong et la Corée. L'expor-
tation des tissus de coton a également
progressé, et atteint une somme supé-
rieure & $5,000,000.

Comme les produits fabriqués au Ja-
pno, sans étre inférienrs & leurs simi-
laires européens, sont liveés & des prix
beaucoup plas bas, ils sont, par suite,
préférés méme en Australie et sur toutes
les cotes occidentales du continent amé-
ricain.

Cette situation est surtout sensible
pour les cotons manufacturés.  Ain<l,
tandis que les fabriques de cotonnades
du Lancashire enregistrent annuellement
pour plusieurs millions de déficit, les fa-
briques similaires japonaises des dis-
tricts d'Osaka et de Hiogo distribuent
des dividendes de 10.7 pour 100,

L'Inde elle-méme, aprés avoir supplanté
les cotonnades européennes sur la cote
d'Afrique, souffre beaucoup A son tour,
deés A présent, de la concurrence des fila-
tures d'Osaka. Cela tient A ce que l'on
yrier hindou, en dépit des avantages con-
sidérables qu'il posséde sur T'ouvrier eu-
ropéen, se trouve dans des conditions
d'infériorité écrasante visavis du Ja
ponals, celui-ci produisant & 50 pour 100
meilleur marché.

Le salaire moyen des ouvriers ordi-
naires des filatures et des tissages, est,
en effet, au Japon, de 13 cents par jour.
Celui des ouvridres est de 6 cents. Les
petites filles et les apprentis travaillent
pendant un grand nombre de mois, & rai-
son de 3 cents par jour,

La question de la matiére premiére
est done beaucoup plus importante, pour
I'industrie cotonniére japonaise, que celle
de la main-d'ceuvre. Le Japon tire B0
pour 103 du coton brat qu'il emploie, des
Indes anglaises, et 33 pour 100 des Etats-
Unis. Le reste vient de Chine, de Co-
rée, et, pour une faible proportion, de
I'Indo-Chine frangaise.

e

La Dominion Linen Mills de Brace
bridge, Ont,, a repris ses opérations et
vient de mettre ses produits sur le mar-
ché pour le commerce de la saison d'Au-
tomne.

Nous avions, du reste, fait pressentir
cette nouvelle dans un précédent numé-
ro de “Tissus et Nouveautés.”

. .

La Dominion Textile Co. a, en date du
4 avril, produit ses éehantillons de fla-
nellettes pour le commerce d'Automne
1906, Les prix sont sensiblement les
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1h6 Mooreé Oarpet Gompany, Lid

SHERBROOKE, QuE.

MANUFACTURIERS DE

Beaux Rugs et Tapis Wilton et Bruxelles

POUR LE COMMERCE CANADIEN

Wiltons Royal Bruxelles Windsor Rugs Wilton Sirdar

. 18" x 36" & 9 x 12 pieds
Wiltons Cachemire Bruxelles Balmoral Mattes Togo Lavables pour
Wiltons Burmah Bains, 183, 27 x54, 3 x36, 36 x 63

AVIS POUR L'AUTOMNE

Nos nouveaux dessins et nos nouvelles couleurs pour la saison d’Au-
tomne sont maintenant préts pour I'examen et notre variété de patrons en
tapis Bruxelles et Wilton est beaucoup plus grande et plus complite que
jamais auparavant

Nous avons produit beaucoup d'effets de couleur nouveaux dans nos
patrons anciens et qui nous sont propres, et nous offrons une quantité de
nouveaux tissages en DBruxelles et Wiltons & des prix populaires qui in-
téresseront tous les marchands de tapis.

Ne manquez pas d’examiner nos différentes lignes et laissez nous vous
faire des prix avant de placer vos ordres pour I’Automne.

Tous les patrons sont absolument personnels a I'acheteur.

Remerciant le Commerce du généreux patronage qu'il nous a accordé
dans le passé, nous demeurons,

Vos dévoués,

THE MOORE CARPET COMPANY, Ltd.

BUREAU DE TORONTO: 43, rue Scott,
BUREAU DE ST-JEAN, N.B.: 53';, rue Dock,

BUREAU DE WINNIPEG: 23, Bloc Hammond,
USINES ET BUREAU PRINCIPAL: Sherbrooke, Qué

E
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mémes que ceux qui étalent en vigueur
pour I'Automne dernier, mais il convient

de remarquer que ces prix sont plus
fermes.
. * »
Nous +apprenons que tout derniére-

plus importantes filatures
re¢u une forte

ment une des
de coton du Canada a
commande de cotonnades pour Je marché
chinols. Cette commande a été refusée,
vu gque la filature n'aurait pas été en
état de subvenir aux besoins du marché
canadien.

LA SITUATION DES MARCHES

Daprés les différentes entrevues que
le représentant de “PTissus et Nouveau-
tés" a eues avec les représentants et les
acheteurs des maisons de marchandises
sdches en gros, l'avis unanime est qu'il
n'y a aucune possibilité de baisse quel-
conque dans les prix des diverses mar-
chandises de ce commerce, d'ici quelque

temps au moins.

Vendues 5c. par papier.

5%, 30 jours,

—1-6—1—2—3—4—
Si votre marchand de
nous un ordre - échantillon.

les essayiez.

126, 128, 130, 1

Voici les

AIGUILLES

* Marque Archer.”

dre pour dames,

Prix pour les marchands, $1.20 par mille.

Grosseurs en stock: Nos. 3-7—4-8—5-9—5-10—6-10
6—7—8—g—10.
ros ne les tient pas, envoyez-

d'avance tous les frais pour la
mande, en tout lieu du Canada, pour que vous

€Wm. Croft (€ Sons,

ETABLIS EN 1855,
_—
Distributeurs pour le Canada.

32 Rue Queen Est,
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Les produits manufacturés sont trés
fermes dans tous les centres manufactu-
riers et la cause en est principalement due
aux hauts prix de toutes les matiéres
premiéres sans exception.

D'autre part, les manufacturiers euro-
péens sont, d aprés les rapports qui nous
parviennent, plus indépendants que ja
mais. Ils n'éprouvent aucune difficulté
a écouler leurs produits; leurs stocks ont
6té enlevés pour remplir les vides causés
par la guerre russo-japonaise et les ordres
actuels sont plus que suffisants pour
absorber tout ce que les manufactures
peuvent produire. La demande des mai-
sons canadiennes n'entre guére en ligne
de compte en ce moment pour les manu-
facturiers européens qui, comme nous
I'avons dit plus haut, sont absolument
indépendants.

Le moment serait, nous semble-t-il, fa-
vorable pour établir an Canada de nou-
velles industries. mouvement d'im
migration commencé depuis quelques an-
nées va sans cesse s'accélérant et l'aug
mentation de notre population peut déja
permettre a de nouvelles industries de
subsister avec la seule clientele domes-
tique.

Le

MM. Greenshields Ltd. nous informent
que les commandes pour la saison d'Au-
tomne sont nombreuses, de méme que
les ordres de rassortiment. Les pale
ments sont réguliers.

PR e e e L

Gartes Postales Souvenir

C‘EST maintenant le moment de placer

votre ordre pour le printemps. Nous
publions des séries pour l'usage exclusif
des marchands locaux, d’aprés leurs pro-
pres photographies, et nous garantissons
le meilleur fini, tant pour les cartes en
couleurs ou noires que pour les cartes en

M. J.L A. Racine, de MM. A. Racine
& Cie, nous avise que les expéditions de
marchandises ont 616 trés fortes depuis
le commencement de mars. les ordres
pour I"Automne, ainsi que les commandes
de rassortiment, sont satisfaisants. Re-
lativement aux prix des marchandises,
ils sont plus fermes que jamais et sans
baisse.
régularité.

auccune apparence de
Les remises se font avee
. % %

Daprés M. W. A, Cheesbrough,
MM. Kyle, Cheesbrough & Co., une
taine demande se fait déja sentir pour
les marchandises d'automne.

On s'attend également & une bonne re-
prise dans les ordres de rassortiment du
Printemps, dds que la température sera
plus favorable.

Les paiements sont assez satisfaisants.

. % %

M. R. Brock, directeur-gérant de MM,
W. R. Brock Co, Ltd, & Montréal, nous
dit que le début de la prise des comman-
des d'Automne a été satisfaisant, le gros
de la demande a porté sur les sous-véte-

de
cer-

ments ouatés.

1l y a également des ordres nombreux
pour les rassortiments du Printemps ainsi
que pour les articles de fantaisie pour
Tépoque des fétes de Paques.

Les prix continuent & dtre des plus
fermes. Quant aux paiements ils sont
satisfalsants.

DEMANDEZ CATALOGUE ET ECHANTILLONS

Ceci est un fac-simile de la blanc.
«Marque Archer,” d'Al-
gullles a Coudre — les
meilleures aiguilles & cou

Assortiment Complet de Cartes de Fantaisie, Cartes
Vues du Canada et Albums pour Cartes Postales en

Nous paierons
premiére com

mande, car

Envoyez I'argent avee Ia com-
ous n'ouvrons
pas de compte & moins de $50

Stock

Offre Speciale pour Avril

500 Cartes Vues du Canada, Assorties.
500 Cartes Comiques Assorties.
1 Etagere pour Cartes Postales.

LE TOUT POUR $10.00

- Toronto

Illustrated Post Card Co.

185, RUE ST-JACQUES, - - - - - MONTREAL
.WWO



En Achetant

PARAPLUIES

pour

DAMES et HOMMES

Insistez pour avoir

™ 20th Century’

DEUX GLISSIERES BULB

BREVETEES

DEUX GLISSIERES BULB KUP

BREVETEES
Sur toutes vos marchandises

Ce sont des Garanties de Valeur et de Qualité.

En vente dans toutes les Principales Maisons de Gros.
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M. J. O. Gareaun, gérant général de la Le systéme AJUSTE-D'AVANCE fols, puisque le vétement est ajusté d'a-
g, T. M acturing C ad., rd rie 9 . L g Mo faibe g vane De son coté, le tallleur commen-
. ‘”|mr” l“”fn-‘ [-U I “]l o ‘.lmm.‘. ' l‘"ll .l“|m“.“l - ‘.h - |‘: '_Ill'_l ""”‘('."vl“:', ce le vétement et le finit sans s'inquié-
qu'il est plus que satisfait de V'encourags art de la coupe des vétements ette o8 Toe 'essayage qui a 68 Tait d'avance.

découverte, destinée a faire une révolu Le vétement commandé peut done otre
tion compléte dans l'art du vétement, a s " 9 2l
compagnie par le commerce en général. g hnelée Systeme Ajusté-d Avance, par liveé en quelques heures, au lieu de (Iu; .
Les affaires pour 'Automne s‘annoncent — son inventeur .. du Lude, anclen pro- 4°% jours ou semaines. Le s.\ﬁlf‘“l}‘r >
fesseur ot it de la “Cutters & De génienx qui permet de faire voir l'effet
staners Sohool Co ot. andound nul, pré  30€ produira le vétement fini fait partie

¥ p— + de l'invention. On peut se rendre comp-

ment qui a 6é1é accordé a la nouvelle

comme devant étre de premier ordre.
trés

Les remises se font d'une fagon

gident de “I'Emporium Limited '
réguliére. o * : . ma e par cette description succinete des
" W e ||..\,<I|..I.” en quol consiste la nouvelle ¢ avantages de la mnouvelle méthode: le
M. 8. Harrls, de MM. L Hirshson & . o ) systéme “Ajusté d’'Avance” procure ala
" g ; > 4 Un vétement & coutures sans fil, ou & goig commodité Jidio et exactitude.
Co., qui vient darriver d'Europe, nous  coulisses, est ajusie suv la personne de Ce systéme jplique 6galement aux

rapporte qu'en ce qui concerne les ma- l'acneteuse ou de l'acheteur. On moule  yatements d’hommes.

pufacturiers du Yorkshire et du Lan- exactement en falsant Jouct les coutures L'Emporium Limited”, la compagnie
cashire, ‘Il est presquiimpossible de pla o coulisses. Le tailleur doit avolr enma-  qui a acquis le controle de I'invention, &
dos gasin un certain nombre de palrons an eapital de $200,000 Les hommes pla-
cer des commandes chez eux, par suite motles, des mesares 32, 34, 36, ete, ju e6s A sa tote sont MM. C. Du Lude, pré-
de la demande extraordinaire quil y a avd 42 pouce 1 suffit alors d'employ sldent: T. Gagnon secrétaire; A. Savard,
de erun patron comportant les mémes me trssorier: U, St-Onge rvice des achats

actuellement, surtout de I'Inde et
Jisse, ajusté au et gérance des magasins; M. Auntoine

ment-¢

gares que le v o

]h\“'"“.(m e gré da ellent, pour obtenir une coupe Robert, le courtier bien conuu, a la di-
Les prix se ressentent de cet état de  péprochable Lemplol de ce patron  yection de la partie financiére de l'af-
choses ef, par conséquent, ceux qui par équivant & placer les pidees du vétement faire.
viennent & placer des commandes doi moule )i\ !"‘M N'n' I'éloffe nlt'mll"'v'vl La Compagnie a ouvert une succursale
, aver des 28 Glevé . client peut ainsi voir d'un seal €01 4y No 8§51 rie Ste-Catherine Ouest, coin
vent payer dos prix tréa Elevés e Cetatre qui prodaira Teffet le plis e la rue Bt-Mathiou, sous la directlon
—_— agréable quand le vétement sera fait. Or de Mde. Jordan, qui a, dans cette ligne,
MM. Gr ds Western, Ltd, de volt done qravee cette 1) thede, 16 véte:  une grande expérience, [ear elle a fait
Winnipeg, et Greenshields & Co., Ltd, —ment est pratiqguement “Ajusté d'A pintie des mellleares maisons de Mont-
de Vancouver, portent en stoc kl'assor @ L ajustage et la coape doivent done roal ot de New-York, en qualité de surin-
timent complet des produits de la E. T. itre parfaits teadante du département des ventes], et
Manufacturing Co,, Ltd Les avantages de la méthode “Ajust de Mde. Scally qui était premidre assis-
—_— d'Avenee” sont nombrenx: en voic quel-  tante dans lo célehre 6tablissement de
Nous conseillons aux lecteurs Je “Tis:  ques-uns que perstine ne discutera: La  Marshall Field, & Chicago.
sus et Nouveautés, qui désirent ncheter  cliente na plus & sabir la prise des e Vu I'augmentation rapide de ses al
des porcelaines de fantaisie, de s'adves- — sures pul le taillear, opiration qui v faives, * I'Emporium Limited” établira
ser & MM. Short & Co., batisse d1board”  pagne @ la plapart des fommes: elle ob prochainement une succursale dans la
of Trade. On trouvera dans cet mal tient un ajastage exact dans tous le e Ste-Catherine Est.
son tout ce qu'il ¥ a de plus nouvean en.  dstalls, anssitht son ¢ x fait; elle n'a La compagnie a Vintention d'ouvrir,
fait d'articles japonals, pas besoin de revenir essayer plusiear dans quelques mols, plusieurs autres suc-

i

LignEs || etier en Soek tee 1 § LES BRET‘E_*LLES GLOBE :

SPECIALES Articles aVente Rapide

Vous ne porterez pas de
vicux stock, si vous tencz

Lainages,
nos marchandises

Flanelles,

Doublures, Nous sommes agents pour les meil
Bonneterie, leurs fabricants Britanniques — une
St garantie de qualité, .
v.atement-. Les ordres par la malle regoi
File. vent une prompte attention

The Andrew H. McDowell Co,, (inc,)
40-42, rue St-Antoine, MONTREAL,

vous aideront @ localiser dans votre ville le
OUS AVONS REGCU une forte consi- [ commerce des bretelles, Nous pouvons nous
gnation de porcelaine Japonaise, com- occuper d'une manidre satisfaisante de vos
prenant : Tasses, Soucoupes, Assiettes, s__ Es
Théieres, Services & Thé et & %rl;its. Nou; BESOlN —E—N—BRETELL
nous ferons un plaisir d’envoyer en approbation
des caisses assorties de ces articles, d'une
valeur de $20.00 & $35.00, ' -1+ = i sis

Donnez nous en |'Occasion.

N'oubliez pas d’ajouter quolques-uusdescélébrﬂ
FAUX-COLS BONIFACE en CAOUTCHOUC.

UNE LETTRE SERA SUIVIE DE L ENVO!
D UN VOYAGEUR OU D'ECHANTILLONS

SHORT & COMPANY ‘ THE GLOBE SUSPENDER co.

219, Edifice du Board of Trade, MONTREAL ROCK ISLAND, P. Q.

AR SAAAARAA AR AAARAMAAMANRAAAR AAAARAARAAMAARARA AARAAMA RAAAAAAA
W AMAAAARAAAANMANVVEV TR
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LES FORMES LES PLUS NOUVELLES ET LES MEILLEURES

N FAUX-COLS
rouk | ETE

Les Faux-Cols de Tooke a détailler a 2 pour 25¢, forment une catégorie par eux-mémes.

ILS SURPASSENT TOUS LES AUTRES

Pour P’Ajustage, la Main-d’Oeuvre et le Travail de Buanderie

TOOKE BROS. Limited

MONTREAL.
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cursales A .iontréal, et de s'établir so-
lidement, soit directement, solt par ar
rangements, & Toronto, Winnipeg Qué
bee, Vancouver et autres villes du Domi
nion. Les grands marchés de New-York,
Philadelphie, Chicago, ete., et les prin
cipales villes de Cuba et du Mexigque se
ront successivement l'objet des entrepri
ses de I' “Emporium Limited”.

Les brevets sont émis en Amérique et
au Canada, et des arrangements ont é1é
faits pour assurer & Compagnie des
droits patentés dans dautres pays M
Taylor, de MM. Feterstonhaugh & Co.,
édifice Canada Life, est chargé des bre
vets.

LES MATELAS EN EPONGE

. —
Une nouvelle industrie, la fabrica-
n s matelas, oreillers ele,  cn

ponge, vient d'dtre entreprise en Flo-
vide, dit * Secientific Awmerican.”™  On
déharrasse los épenges de toutes  les
maticres  elra penvent
conienir, par un frottement énergigue
dans de grandes euves d'ean; on les

wores qu'elles

fait ensuite passer dans des tordenses
et on lour séchage en les son-
mettant A Paction d'un courant d'air
froid. Les (ponges sont alors déchijue-
tées par nne wmachine, siérilises, ren-
par un traitement chi-
migue of séchéos  de nouveau a Pair
froid: elles sont maintenant prites a
Ctre mises en usage,

Tes matelas ne pésent
dit-on qu'un tiers du poids des mate-

choy

dues inodores

en Cponge

TISSUS ET NOUVEAUTES

las en crin de mémes dimensions et
cofitent les deux-tiers du prix de ces
derniers: ils sont trés élastigues tout
en ¢tant fermes et durables. et sont
particuliérement  hygiénigues, — cctte
matiere n'absorbant pas Phumidité et
les  ¢manations qui se d rent  du

U'n oreiller de 19 pouces sur
26 ne pese quune livee, un oreiller de
plume de la méme grandeur pése trois
livres,

corps.

PETITES NOTES
Ne placez pas vos marchandises si haut
dons la vitrine que persoune ne puisse
voir Pintérieur du magasin
ser un peu de clarté, le magasin n'en sera
que plus attrayant

Lalssez pas

P & »
o

d'essayer

une pidtre maniére de faire que
d'obtenir le
blic sous prétexte que vous avez besoin
ent.  Le:
cencurrent qui en a plus besoin que vous
. o

patronage du pu

"
d'a

gens peuvent connaitre un

Appelez ves clients par leur nom. Ap
pliquez-vous particulidrement a connaftre
les noms arrivants dans

des nouveaux

votre localité,  Inspirez-vous sous ce rap
pert de 11 manidre de faire des politiciens.
. .o

Cuoi soit que vous annonc
éovivez 'annonce comme sl vous pens

vous adresser aux femmes. Quatre-vingt

que ce

dix-neuf fols sur cent, c'est la femme qui
régle les dépenses du ménage.
* .

Personne n'alme avoir affaire avec un
individu qui n'est pas propre de sa per-
sonne ni On tolére
quelquefois un étre malpropre, mais on
ne l'aime jamais

.

dans ses vétements

.
Ne vous plaignez pas toujours de votre
Travaillez et faites
vous-méme votre propre chance. Celui qui
attend que dame Fortune vienne pour 1'é-

malheurcuse chance

lever au sommet du siceds risque d'at

tendre dans la peine.
. o
Pour quelques personnes, les dettes sont
un stimulant, un aiguillon, N'allez jamais
loin dans les dettes avant de savoir quel
efet elles ont sur vous. Les dettes en ont
érasé plus d'un.
. .
meilleur moyen de placer avec avan-
re une petite somme d'argent dans 1'in-
(6rét de votre propre commerce est de
vous abonner & un journal de commerce

el_de publicité. En eux vous trouverez

les meilleures idées des autres marchands

fpourvus de tout fatras inutile.
. v
Un journal de commerce

vonta

francais ra-
instructive qu'a faite
une fabrique de chocolat. En 1902, cette
ma'son avait dépensé $60,000 en frais de
publicité, L'année suivante, cette gom-
me fut réduite pour des raisons d'ordre

l'expérience

FABRICANTS DE

DOMINION OIL GLOTH G0., Limited §

< MONTREAL

LINOLEU

. Prelarts et Toiles Cirees

EN VENTE DANS LES MAISONS '
‘ DE NOUVEAUTES EN GROS.

T, S [

A

WAV -

WAARANRAN VT YT

s
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M. le Marchand :

C'est pour moi I'époque du lavage et j'ai une ligne abondante de nouveautés ré tes, nous rt t
toutes en propre. Vous verrez difficilement ces Tissus dans les M ins de Chemi de Bl ou de
Nouveautés. Tissés en Autriche d'aprés les dessins et les déles dus aux idées du dessinateur de
LA NIAGARA NECKWEAR CO., ils valent quelques cents de plus que 1'étoffe ordinaire. Pas un seul défaut
dans un millier de verges et tissage magnifique. En vérité, c'est une colleetion unique de tissus et de
dessins en Etoffes & raies, A figures et unies, avec de nombreuses combinaisons de couleurs indélébiles.

Le Tissu “BURLO " avec bordure, une nouveauté en 12 dessins, de beaucoup la plus belle chose
qui ait jamais été offerte dans les toiles.

Nous pouvons produire un style quelconque de Cravate de notre maniére ordinaire et oxcellente.

Votre dévoué, 7TO6.
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économique et, en 1904, il fut résolu de
supprimer complétement la publicité
Cette année-ld, les profis diminudrent de
presque $200,000, tandis que les concur-
rents de cette maison, qui avaient conti-
uné A faire de la publicité jouissaient
d'une prospérité inconnue jusqu'alors

Ayant regu une legon dispendieuse, les
administrateurs  décidérent, en 1906
a employer aux frais de poblicité une
somme de $120,000, afin de regagner la
clientéle perdue,

- - -

Traitez l'ordre qui vous est envoyé
avee le méme soin que vous le traiteriez
gl le client prés de 'vous pour en
surveiller 'exécution. Le public aime &
traiter avec un magasin de confiance, 1l
egt incommode d'avoir a surveiller tous
les mouvements de son épicier ou de son
boucher

11 vaut mieux ins dans votre agen-
da cinguante choses et vous décider & ne
pas les commander, que de manquer d'y
inserire un seul article dont vous ayez
réellement besoin,

% & »

aites au Gou
agent dv

Des ouvertures ont été f;
vernement Canadien par un
gouvernement Allemand en vue d'amé
liorer les relations commerciales entre
le Canada et I'Allemagne, On pense que
dans la révision du tarif il sera tenu

TISSUS ET NOUVEAUTES

Il est bon de noter que le commerce du
Canada avec I'Allemagne qui était en
1896 de $7,212,286, s'était élevé a $14,
5,666 en 1908 et qu'il est retombé &
$7,758,793 en 1905. Pour que les rela
tions commerciales entre le Canada et
I'Allemagne puissent se développer, il
est nécessaire que les deux pays consen
tent & retirer quelques-unes des restric
tions imposées par leurs tarifs,
% ®

N'écrivez jamais une lettre de plaintes
sur le moment. Attendez au lendemain;
aprés une nuit de bon sommeil, les choses
paraitront sous un meilleur jour.

. " 0w

Vous pouvez avoir une foule d'idées
en téte, et cependant un autre peut pen
ser & des choses qui ne se sont jamals
présentées & votre esprit. Etudiez les
méthodes de tous les marchands entre-
prenants prés desquels vous pouvez avoir
acces,

L
Etudiez les vitrines des magasins de
la ville la plus rapprochée. Si aucun in
térét ne vous appelle dans les grands
centres d'affaires, prenez sur vous d'y
aller pour étudier les vitrines de maga

sins.
. ..

Les enfants sont les clients qui re
marquent le plus les choses. Tout en-
fant bien traité sera un ami de votre

“Méme chez les protectionnistes les
plus exagérés, dit le Moniteur de la Cor
donnerie, le snobisme leur fait recher
cher les articles étrangers. A l'appul de
ce dire volel ce qui s'est passé dans un
magasin de chaussures de George Street
a Sydney [Australie]. Un client [pro-
tectionniste enragé] entre et demande
une paire de chaussures ameéricaines.

“Le détaillant exprime sa surprise ie
voir un aussi chaud protectionniste de
mander une paire de chaussures impor-
tée.

“Le client répondit qu'il ne voulait
pas de chaussures de fabrication colo
niale. Le détaillant affirma que les
chaussures coloniales étaient aussi bon-
nes que les américaines et, afin de prou-
ver son dire, il montra une paire de
chaussures américaines qu'il débaptisa
pour la circonstance en la présentant
comme article de fabrication austra-
lienne.

“Vous ne pouvez contester, ditdl au
client, que voild un article de tout pre
mier ordre: oui, dit le client, mais il ne
vaut pas l'article américain importé et
il demanda qu'on lui fit voir une paire de
chaussures américaine afin de pouvoir
comparer. Il est inutile de dire que le
fabricant lui apporta une paire de chaus-
sures fabriguées en Australie. Le client
les prenant dévotement en mains g'éeria’

compte des propositions de I'Allemagne magasin, quand il sera grand. volla des chaussures superbes, je les
Mou. A BERT Direction, PAms 2 Ar MEMBRE /U JURY
6 Rue Favart, . HORS CONCOURS |35
RO IROIRED 7Y S D AR O T e S VE 7% &)
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.
Faux-Cols,

Manchettes.
Sl..

EN CELLULOID

OCHAMPION

Devant 174" Arriére, 154"

ArTicLes pE HauTe CLASSE.

Tous les derniers genres de

FAUX-COLS, MANCHETTES, ETC.
“CAOUTCHOUC* (FINI TRES
BRILLANT ET MAT)
“ENTRE-DOUBLES”
(IMITATION DE TOILE)
ET “IMPERMEABLES.”

The Miller Bros. Co,

Limited.
30-38 Rue Dowd, MONTREAL.

On trouve nos échantillons dans toutes les principales
Maisons de Nouveautés en Gros.

J

1

5‘382&&3333939923999.‘99&&3.‘9("

»
« »
¢ Les Gants % 3 9 »
« de Peau de - = R
< '»
< »
: PEWNY
L b
L »
* »
8 8
ﬁ —=== Sont les Gants ==————— g
:3 dont chaque paire est accompagnee ’,:
& d’une garantie. gl:
Al
- LEE 4
:i Vous ne courez aucun g
:: r.sque en les vendant 3
ﬁ a8 »
L NOUS SOMMES LES SEULS AGENTS i»
i 3
+ Greenshields Limited, i
5% MONTREAL ’é
L e

Hamilton Cotton Co.,

HAMILTON

MARQUE “STAR"

Rideaux en Chenille, Portidres et Tupis de Table,
Tapis de Table de Fantaisie et Unis, dans les
grandeurs suivantes :
44, 64, 84, 104, 124
Rideaux et Portiéres dans les largeurs suivantes :
32" 34," 36" 40, 44, 48, 66, 72
et dans toute longueur désirée.

MARQUE ‘“‘IMPERIAL”

Une qualité de Rideaux Unis et Pesants, ayant
une apparence trés riche,

Nouvelles Teintes et Nouveaux Dessins pour le
Commerce du Printemps.

AGENT POUR LA VENTE : s—

W. B. STEWART

Il Front St. East, - TORONTO, Ont,
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prends, vos articles coloniaux ne peuvent
supporter un instant la comparaison avee
elles, et le client s'en alla triomphals

ment en emportant sous son hras d»s

chaussures australiennes que le  fucd
tleux commercant avalt baptisées amérl
caines
. .o
Le “Moniteur officiel du Commeree de

Paris, publie I'information suivante sur
la crise qui

commerce des vins du Portugal

sévit actuellement sur le

Toutes tentatives faites pour remédier
A la mévente des vins et sauver les vitl-
culteurs de la ruine, sont restées infruc
tuenses

Les cours se sont effondrés, a tel
point que les producteurs récupdrent dif
ficilement leurs frais

D'autre part, le commerce
tion se trouve dans une situation difficile
l'agio

d'exporta
par suite de la baisse continue de
sur l'or,

#* * #*
New

York a envoyé & 60 maisons industrielles

Le bureau de santé de la ville de

La Maison a pour prin-
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un avis leur rappelant l'ordonnance con

cernant la fumée et les invitant a &'y
conformer

ecing
8, des
rien n'a

nuisanes

L'ordonnance exige qu'aprés
snivis d'un autre

intentées, si

jours d'avis
poursuites solent
616 fait supprimer
publigue gn'est la fumée.

pour cette

RECETTES ET PROCEDES

gréable de voir la

de lui
On peut
cependant essayer du proeédé suivant.
On la met tremper dans de 'ean chau-
de, puis on Venduit d'un composé fait
de 45 grammes d'alun et d’autant de
se! dans un peu moing d'un litre d’eau.
On la roule sur elle-méme, la face
monillée i Pintéricur, on la laisse ainsi
quelques jours, puis on la rince soi-
gneusement, on la tord pour exprimer
on la pé-

11 est fort déss

molesquine durcir, et difficile
rendre sa souplesse premiére,

toute l'ean, et on la frotte,

AUTOMNE 1906

dans les mains, on V'étire dans

trit
toutes les directions.

%

Quand on veul proliger les tapis de

Pusure, il faut se rappeler que c'est
gurtout par le ¢bté qui porte sur le par-
quet qu’ils g’usent, et qu’il importe par
conséquent de mettre en-dessous une
do ces épaisses étoffes qu'on fabrique

dans ce but spéeial.

Les bonnes annonces sont comme les
costumes faits sur mesure par le tailleur.
Les annonces faites A-la-diable sont gé.
écrites pr i sans
cunsidération pour la valeur de I'espace
ou les résultats & obtenir. Mesurez I'ob-
jet & annoncer sous toutes ses faces, no-
tez tous les points de nature A faire Im-
pression sur telle ou telle personne.
Avec ces mesures en votre p
vous serez & méme de batir I'annonce
qul créera une impression.

Une race doit étre
maitresse des Ins-

marchandises de premier
choix et de trés bonne
qualité

cip » me mettre en

vente, méme aux prix qul

les plus réduits, que des |golvent ses épar-
gnes.

Adeessez-vous & notee Maison pour tous vos achats

L'UNION FaIT LA FORCE

ol vons aurez découvert le chemin du Sucoés.

P

de ln Patrie.

LAFONTAINE

Aftirmons nos droits

CHAPLEAU
N'allons pas négliger nos
avantages,”

Nos voyageurs sont actuellement en route avec les plus hautes

nouveautés pour 'automne 1906.

Draperies Anglaises et Ecossaises
Tissus a Pardessus Unis et de Fantaisie,

VOYEZ NOS

Fourniturés en tous genres pour Tailleurs.

DEMANDEZ A VOIR NOS

Vecunas, Cheviots et Serges Noirs

Tweeds et Meltons pour Costumes de Dames

Etoffes a Robes

Twees et Draps pour Manteaux de Dames.

Notre Spécialité.

Cela vous paiera d’examiner nos marchandises sous le rapport de la
Nouveauté, de la Variété, de la Qualité et des Prix, avant

de donner vos commandes,
o e —

ATTENDEZ NOS VOYAGEURS OU, A LEUR DEFAUT, ECRIVEZ-NOUS :

C. X. TRANCHEMONTAGNE & Ci

315 Rue St-Paul, MONTREAL.

PAPINEAU
“Donnez la préférence
aux Produits canadiens

CARTIER
** Travaillons pour le main-
tieu de nos iastitutions.”

MERCIER
" Employons notre énergie
A developper nos ressorts.
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L’Unique

DECAUVILLE

LIVRAISON IMMEDIATE
Garantie pour 365 jours

CARROSSERIE
Mossvas
ILUXE

PNBUS
MICHELIN

DOUBLE PHAETON
Capote América ne Ordinaire.

Entrées Latérales.

“ Rien ne sert de courir, il faut arriver A point.”
Avec une Decauville on arrive toujours au but.

Noys pouvons fournir sur les chassis
Decauville tous les Modéles de Car-
rosserie qui nous sont demandés

Sur demande nous envoyons le catalogue franco, ainsi que tous
renseignements désirés,

The Canadian Motor Car Company

Bureaux: 25 rue St-Gabriel. Salle d’Exhibition : 2525 rue Ste-Catherine.
MONTREAL.
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M. A. B Edgar, représentant MM
Tooke Bros. Lid, voyage actuellement
dans le Nord-Ouest

M. Sydney Harris, gérant de la mai
son L. Hirshson & Co, de Montréal et
Londres, est de retour au Canada, aprés
un voyage en BEurope dune durée de
plusieurs mois, ’

senshields, de MM, Green

M. B 1 Gree
actuellement en Europe.

shields, Ltd.,

M. J.-C. Wordell, veprésentant la B, T.
Manufacturing Co., lad, vient de partiv
pour une tournée daffaires dans la Pro-
vince de Quéhec

M. Gustave Barette, de MM
Barette & Cle, visite actuellement le com
meree de la Vallée de I'Ottawa

M. Henry Duve o, gérant de la
maison Geo. H. Hees, Son & Co,a Mont
réul, n tout récemment fait un voyage
A Junesville, Wisconsin

M. R. Dentsceh, manufactorier de tapis,
a passé plusieurs jours a Montréal, au
commencement du mois davril

M. BEd. Duckett, représentant MM. A
MeDougall & Co,, vient de partir pow
une tournée daffaives dans les Cantons
de I'Est

TISSUS ET NOUVEAUTES

M. David Nadeau, voyageur de la
maison C. X. Tranchemontagne & Cie
vient de partir pour un voyage dans le
has de Québec.

M. Hassberger, de MM. Short & Co
vient de fa un voyage d'affaives dans
I'Ontario,

M. A. O. Morin est tout récemment
parti pour un voyage d'achat en Europe.

M. J. H. Palmer, achetenr de MM
Debenhams | C du] Litd., est attendu a
Montréal T ler mai. M. Palmer
vient de passer plusieurs mois dans les
prineipaux marchés européens.

M. Wm. Kearney, représentant MM,
. X. Tranchemor ne & Cie, vient de
re une tournée d'affaires dans les
Cantons de I'Est,

M. F. X, D. de Grandpré, gérant de

Debenhams, [Canadal, Ltd, & Mont-
réal, a passé les fétes de Paques & New
York

M. (. X, Tranchemontagne accompi
gné de son  asso 1 H. Bernier,
partira pour un voyage d'affaires en Eun
rope, vers le commencement de mai,

M. F. Chaleyer, de MM, Chaleyer &
Orkin, qui vient de passer plusieurs se-
maines a4 Montréal, est  veparti  pour

Lortie, représentant MM. A,
Il & Co., visite actuellement le
» du Nord

M. G. Ferrier Torrance, représentant
MM. Geo. H. Hees, Son & Co., vient de
faire un voyage dans les Cantons de

—M. J. Matthews, I'in des acheteurs
de MM. Greenshields, Ltd., est de retour
a Montréal, aprés un voyage en Burope.

M. Henry Allbright, acheteur du dé-
partement des soieries et des étoffes a
robes de MM. W. R. Brock Co., Ltd., est
de retour au Canada, aprdés un voyage en
Ewrope

M. Geo. L. Cains, de MM. Green
shields, Ltd,, prend aetuellement quelques
semaines de repos A Hot Springs, Vir
ginie

WM. Guthrie & Robertson, deux
acheteurs de MM. 8. F. McKinnon &
Co., Lad viennent de partiv pour un
voyage d'affaires en Europe

M. Wm. Alexander, de MM. 8. F. M¢
Kinnon & Co., vient de er les fétes
de Phques & New-York

Mme Low, modiste de la maison D
MeCall Co., Ltd, vient de passer les
fétes de Piques i New-York

-M. J. Locke, un des acheteurs de i
D, MeCall e Lad., est abe @
York, & l'occasion des fétes de Pagues

M. Louis Decelles, représentant MM.
0. MeCall Co., Ltd., visite actnellemen®
le commerce des Cantons de 'Est

M. J. M. Woodland, de Toronto, est
attendu & Montréal, cotte semaine

M. R. R. Boure eprésentant MM
J. M. Woodland & b, dans la Provinee
de Québee, n tout dernidérement fait un
voyage d'affaires dans la vallée de 'Ot
tawa

- PAGINATION DES

ANNONCES -

%

Allied Mg, Co, [The) 17
Baldwin & Partners, J. & J a7
Barry & Co.,, Walter H 35
Berlin Suspender & Button Co. [The] 41
Brock Co.. W. R. [The] 2
Brophy Cains, Ltd 31
Canadian Motor Car Co. ah
Chaleyer & Orkin 9
China & Japan Silk Co. [The] 11
Chipman-Holton Knitting Co., [The] 34
Croft & Sons, Wm i
Daly & Morin 7
Debenham's [Canadal|, Ltd 29
Dominion Oil Cloth Co., [The] il
Dominion Suspender Co., [The] 0l
Dominion Textile Co., [The] 27
Dominion Wadding Co., [The] 40

Featherbone Novelry Co,, |[The] . 23

Garneau, Fils & Cie, P - 21
Globe Suspender Co., |The] 8
Greenshields, Ltd. 1, 11, 2 ‘

Hamilton Cotton Co., [The]
Harris & Co « 4

Hees, Son & Co., Geo. H.

Hirshson & Co., L. ’ L
Ideal Bedding Co., [The) . . . #
IMustrated Post Card Co., [The] . . ]
Kyle, Cheesbrongh & Co. . 4 9
McbDougall & Co, A, . . . 40
McDowell, Andrew H. . o w . BB
McKinmon & Co, 8. F. . . . . 8%
MacDonald & Co., Johm . . . . 15
Martel Stewart Co.,, [The] . . . 41
Miller Bros. . + . . . . . . b3
Montreal Waterproof Clothing Co.,
) | SR PR .

Moore Carpet Co., [The] 15
Morrice, Sons & Co, D 13
Munn & Co. i n 32
Paché & Flammand 62
Paquet, J. Arthur . o 4 4
Parisian Corset Mfg. Co., [The] . 36
Penman Mfg. Co., [The] . 19
Racine & Cie, A . ¢ @l wm B
Schofield Woollen Co,, [The] . . &7
Short £ Co. . . . . v e T OB
Stratford Kuitting Co., [The] . . 41
Tooke Bros, . . + « + » « + B
Tranchemontagne & Cie, C. X. . . 54
Turnbull Co., C,, [The] . . . . BT

Watson Mfg. Co,, [The] . 3 ik
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“ 0. TURNBULL €0., of GALT, Limited. Marchandises Canadiennes
& , Galt, Ganele. pour le Peuple Canadien.

Sous-Vétements 3w, S'ajustant Parfaitement

Vir POUR

Dames, Enfants et Bébes.

UX

- '.‘..(L..‘.‘ Bmncots sgat B de i e i oknctamont
In ® « us Vo \ m s gui se vend & Ve
Me Sous-Vétements
cEERETEE v
D Pure Laine, %::[ :D:: > 4
les Fagonnes sans coutures, Carantis Irrétrécissables, N
Pour Hommes et Femmes.
HARRIS & COMPANY, LimiTep.
‘:“i | m“ el ue est devenue grande favorite ‘Mi-‘ . t-'v' vull el ROCKWOOD, ONT
N P, o o ians, oped fens s M HOMESPUNS GRIS CLAIR
"“."."‘: |.' 1“.Y,L. Mdomadires. VOUB kol e R s S PN
" W 2ot Agents de vente
— (. TUHNBULbGabl:).,ca::dnl-AL'l‘. Limited, CAGNYINEMNY BROS. & 00
W s ' TORONTO. MONTREAL.
;*mmx*L:lcx:lnl.:&.l.:l.m:l.*;l.a.*L*&**&*m&mﬂ;;;&;**m&&&*;
DE'M :
\ 1 qRADE Hany Laine a Tricoter |
| (4 ;
1 : BEE HIVE !
3
l 1 ] (Ruche d'Abeilles) ;
| ; Fabriquée par—s— :
o X -
Y PR X r
- '7 k
j & PARTN ERS, Limited, ;
- : : . HALIFAX, Angl. F
* S5 A PR G T sl - Les plus anciennement établis et les plus grands Filateurs dans P
;‘ REGISTERED TOUS LES GENRES DE LAINE A TRICOTER t
“ CONNUS DANS TOUT LE MONDE CIVILISE 4
4 k
* Laine Fine d'Ecosse Laine Fine Mérinos Andalousie -
Laine Tordue Laine Souple A Tricoter Laine de Cocons et d'Eider S
4 Laine Fine Petticoat Laines a Gilets, Laines Soyeuses Ivorine 1
1 pmmieegene S e ;
4 I.n.l:: l‘l=o Bl.lmoul Shoglnn.d £ l.:.::o A Raccommoder P
1 'l‘ont.u do la marque * Bee Hive " ; aussi laine fine d’ Ecosse A Lettre AGENT : ;
4 Spooiulomont adaptées |;onr le tricot A la main et & la machine. [’UNG AN RI‘ LL 13
Nous prétendons qu'elles donnent un meilleur rendement et ;
',‘ durent plus longtemps que n Impoﬂa quelle autre ma.r ne j F
* Nouvelles qualités: Laines Cocon. Ivorine et Eider " B *
4 EN GROS SEULEMENT. DEMANDEZ DES ECHANTILLONS. MONTREAL et TORONTO. >
AN “mmmmmmmmmmmmmmmmmfmmmmmwmm“*“f*m“mf’ﬁt
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AUTOMNE 1906
VETEMENTS CONFECTIONNES

ENFANTS

Nous avons fait des progrés énormes dans ce Département, et nous
sommes préts, cette saison, & offrir un assortiment plus grand et
plus complet que jamais. Nous mentionnerons spécialement que
nos JAQUETTES nour Dames, Jeunes Filles et Enfants ont des styles
et des valeurs corrects. Nos MANTEAUX “BEAVER SKIN,” ARTICLES
POUR LA TETE, MANCHONS ct SETS sont la meilleure valeur offerte
au Détailleur, dans le Canada.
FOURRURES.—Nous sommes dans le Commerce des Fourrures et,
ayant fait nos contrats avant la hausse des prix, nous pouvons
vous promettre des valeurs de premier ordre.
VOYEZ NOS Jupes de Robes, Jupes de dessous en Soie, Sateen et
Morine, Articles en Flannelette, Blouses en Soie, Delaine, Flanelle
Franca se, Velonrs, Sateen et Velvetta pour Dames, Vétements d’Enfants,
et tontes antres lignes Confectionnées.

- TSI, T S &

GREENSHIELDS LIMITED

MONTREAL




