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TISSUS ET NOUVEAUTES

CLIENTS
IL Y A LA DE L’ARGENT POUR VOUS

Les marchands prévovants emmagasinent actucllement les Sous-vétements
Combinaison Athlétiques Fermés, de la marque W, G, & R. parcequ'ils
sont le dernier mot du confort et du frais en été, Nous nous sommes assuré
le droit exclusif de manufacturer au Canada le sous-vitement combinaison
cn nainsook et toutes autres étoffes.

Le Sous-Vitement Combinaison Athle tique Fermé apporte des commandes
renouvelées par tous les courriers

Etes-vous préparé a cette demande

Eerivez-nous anjourd'hui,

The Williams, Greene & Rome Co., Limited.
BERLIN, Ontario.

Fabriques: Berlin, Waterloo & Hanover

PR
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Cher Monsieur:--

i

81 vous n'avez pas encore
acheté de nous, nous désirons une
occasion de vous montrer nos échan-
tillons.

Nous avons publié annonces
sur annonces au sujet de la confian-
ce que l'on peut avoir en nos mar-
chandises, de nos valeurs exception-
nelles, et de notre soin a remplir
les commandes et, par ce moyen,
peut-8tre avons-nous éveillé votre
expectative.

Nous ne cherchons pas & nous
soustraire--nous désirons plutot
votre critique.

Eprouvez nos déclarations
par une commande d'essal et jugez-
nous d'aprés nos marchandises.

Bien a Vous,
The W.-R. Brock Co., (Limited).




£ g g

——

TISSUS ET NOUVEAUTES

A
3

wrmgee - Aowowad

v

- MomTmEAL

Con Lamreavanua & Sacons 3 wear
Caveans

Il n'en tient qu'a VvouUs.

Pourquoi des personnes de
VOTRE localité font-elles venir
d'ailleurs des marchandises identi-
ques a celles que VOUS pouvez leur
donner ?

Croient-elles que VOUS ne
pouvez pas VOUS les procurer ?

Ont-elles peur de VOS prix ?

VOUS pouvez certainement
VOUS procurer toutes les marchandi-
ses possibles & des prix pouvant
soutenir la concurrence.

COMMENT CELA ? Nous faisons
ce travail pour d'autres et nous le
ferons pour VOUS.

Faites-en une expérience
réelle, jour par jour, mois par mois
et toute 1'année,

VOUS n'aurez pas besoin de
chercher les résultats—-ils VOUS
atteindront.

The W.-R. Brock Co., (Limited.)
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M. le Marchand:--

Nous sommes particuliérement
soigneux dans le choix de nos mar-
chandises.

Choisies des assortiments
des meilleurs fabricants de 1l'uni-
vers, en tenant un compte spécial
des golts et des besoins du peuple
Canadien, elles posseédent cette in-

’ dividualité tant recherchée par les
clients qui savent discerner-

Nous savons aussi qu'on ne
peut pas se procurer de meilleures
valeurs nulle part ailleurs.

Ecrivez-nous la prochaine
fois que vous serez ouvert au marché.
Nous avons un voyageur dans votre
arrondissement et i1l se fera un
plaisir de vous montrer notre assor-
timent.

Bien a vous,
The W.-R. Brock Co., (Limited.)
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PRESENTANT LE NOUVEAU JAPONETTE CREPE

DOMINION TEXTILE CO.

1 IMITED

MONTREAL
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JAPONETTE CREPE

“Clest ce que *~us désirez” “
JAPONETTE CREPE

L'un des produits les plus utiles
de la Filature, fabriqué en ces
derniéres années.

Ce tiosn 's pas bessin 'dve vapessé., Laves-le

et secouez-le avant de le sécher, Les couleurs

résistent au Scleil et a la Cuve.

Le crépé est permanent et ne se défait pas au

lavage Plus vous le lavez, plus vous le bonifiez.

ESSAYEZ-LE

Pour Robes d’Enfants---Elégant et Fort
pour Kimonas, Robes d’Intérieur, Sous-
Vétements, Chemises, Draperies etc.,etc.

lait el Qaranti pai

Dominion Textile Co., Limited

Maintenant offert 4 un plus bas prix que jamais,
et égal a n'importe quel tissu sur le

marché a des prix plus élevés.
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Les Acheteurs de

Marchandises de Quahte

ont depuis longtemps reconnu les mérites et la valeur de la marque

RE
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EUREKA

POUR
Chemises Salopettes Corps et Calecons

C’est un exemple concluant du vieil adage “Bien Acheté est a moitié Vendu”.

Le succes de la vente est le résultat d’acheter la meilleure valeur et, avec Eureka, la
Qualité est Supérieure et les prix sont corrects,

Serges, Panamas, Taffetas, Popelines Vénitiens, Whipcords, Broad Cloths,
Beavers ne sont que quelques spécialités dans notre département d'Etoffes a Robes et & Costumes,

VELVETTEENS ET VELOURS pour Costumes seront en grande vogue, ache-
tez nos marques suivantes : Ida, Amazon, Baveno, Corde de la Reine, nous avons les plus
nouvelles nuances:

COLFERS SWEATERS, COAT SWEATERS, CARDICANS

sont des lignes auxquelles nous avons porté une grande attention.

Si vous cherchez des articles vous rapportant des Gros Profits voyez et vous acheterez nos lignes.

Toutes marchandises appropriées pour le commerce de I Automne, maintenant en stock et
prétes pour la distribution.

Toutes commandes sollicitées et une attention spéciale portée a leur exécution.

ALPHONSE RACINE & CIE
NEGOCIANTS ET FABRICANTS, MONTREAL.
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Nos produits sont les types des articles de la plus
haute valeur et sont dignes de confiance
DEMANDEZ NOS ECHANTILLONS

Attendez de les avoir vus avant de placer vos commandes.
COTONS
AROBES FLANELLES
TISSES ET
IMPRIMES FLANELLETTES
OU TEINTS TEINTES
BATISTES, ET
SATEENS, IMPRIMEES,
LAWNS, MOLLETONS,
MOUSSELINES, TISSUS POUR
VOILES, BLOUSES,

CREPES, DENTELLES,
FOULARDS, GUIPURE,
ZEPHIRS, ALLOVERS,

CROISES, INSERTIONS
CORDES, DE POINTS,
ETOFFES A ETC.
COSTUMES, RIDEAUX
REPPS, BATISTES,
SHANTUNG, MOLLES
SERGES DE POUR
LAINE GARNITURES,
VENITIENS, CRETONNES,
AMAZONE, TAPIS,
TWEEDS, TOILE
HOPSACKS, DOMESTIQUE,
CHEVIOTTES, NOUVEAUTES
VOILES, EN FAIT DE
TAFFETAS, SERVIETTES
CORDES, DE TABLES
VELVETEENS, ET DE TOILETTE,
CRYSTALINES, PIQUES.
VOILES SERVIETTES
DE SOIE TURQUES,
DE LAINE, ETC.
ETC.
Nous faisons une spécialii¢ de cotonnades et de tissus pour robes.
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LINOLEUMS

PRELARTS
CANADIENS

Linoleums, Prélarts pour Planchers
Toiles Cirées pour Tables, Prélarts pour Escaliers
Toiles Cirées pour Voitures.

Les Dessins, la Qualité et les Prix

Nos marchandises sont
sont  flaites pour

convenir aux exi- Corrects.

gences du climat

De
Echantillons

de nos Marchandi
et du commerce
canadiens, et leur VOYEZ
popularité toujours

croissante est une NOS Marchands ¢

preuve qu'elles Nouveautés

donnent  satisfac ECHANT'LLONS Wiy

tion,

s sont entre les

mains de tous les

Manufacturés par

THE DOMINION OIL CLOTH €O, LIMITED

Montréal.
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Quelques Nouvelles des
T ™ Magasins

- DEBENHAMS, Montréal.

Nous prenons la liberté d’annoncer notre

OUVERTURE
DE MODES
D’AUTOMNE

pour |

LE LUNDI, 2 SEPTEMBRE

et les jours suivants.

. ’ e
AVIS Specml— Nou; monltrerons un grand nombre des
plus nouveaux Modeles de Paris, tous
importés ; aussi Nouveautés en fait de

Matériel pour articles de Modes.

Nous soront préts pour les acheteurs hatifs,
a partir du 12 Aoit.

Ouverture a Québec, le 9 Septembre

DEBENHAMS (caNADA) LIMITED

18 et 20 Rue Ste-Héléne
MONTREAL.
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PROTECTEURS POUR ROBES
DOUBLEMENT COUVERTS
SANS ODEUR

Le Protecteur a réputation Nationale

Nous voulons faire connaitre le protecteur OMO A tous les marchands.

Clest le protecteur pour robes sans odeur et 4 couverture double.

11 ne contient pas de caoutchouc, mais posséde sa qualﬂ imperméable sans I'odeur désagréable,
Pas de composition chimique nuisible — Le protecteur le plus pur qui soit,

Fait dans tous les genres et grandeurs pour convenir i tous.

Chaque paire est garantie.

Donnez-nous une commande d'essai et recommandez-les A vos clients confiwnt en la garantie
qui accompagne chaque paire et vous verrez les résultats : “Des clients satisfaits et permanents” et
cest 1 ce qui ameéne d'autres affaires. Ces protecteurs ne peuvent vous tromper car nous vous
protégeons ainsi que votre client.

Nous manufacturons aussi des culottes pour enfants, bavettes, draps de lits sanitaires, ceintures
tabliers, etc.

Demandez notre catalogue.

The 9/\9 Manufacturing Co.

MIDDLETON, Conn,, U. S. A.

o pm e op 2 DeGRAFF & PALMER, Agents de vente
MarChandlses de Quallte 222 Quatriéme Avenue, NEW voa:‘ angle 183me rue

rue Sansome, San Francisco
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LE COMMERCE D'AUTOMNE

Nots 1 B ientot @ |l 1 d'aont et la venue pro-
chame du is d m 1 nr une perspective
nowvelle sur 1 d'automne qui v conunencer prochais
nement,  Llonver I'n Usom est toujours un événe-
nent dans le r | comporte tant de su
jets, surtout dn bea ¢! Bt clest avee une perspicacite re-
sarquable que e neet mode” s'efforcent de répon
dre anx exiger 1 cent des modeles destings
presque tous i rencot probation geénérale, Et c'est
wen longtemy Lo ent frappeés les trois coups qui
feront 1 le v u osur e ¢nes fashionables que sont
| levantu | 1sit 1w les es «du chiffon ont
ey la ™ aImn minutienx, une orgina
lité marance, | rande premicre qu'est le jour d'ou

rture o des dantomne,  Qu'on n'aille pas croire ce
pendant gue e reatens nt les seuls préoceupes an

nil de cette 1 1 Les marchands détaillants ne
le sont | ' 1] reparatifs réclament une attention

ute where pon m resultats soient fructuenx et
nr | "

Non | t -  ce que les marchandises en
" n nt rang 1) ents avant louverture
proprement dite de Ta vente les plans de vente et d'ad
minist n, o« ne 1 ir e smmerce, doivent
etre f plet | probléemes d'administration et
de sy nt < ¢solus sans retard, De plas, il fant
vegler la question du personnel de vente et dadministration,
de méme gue les deétail rtants relatifs aux accommoda
tions physiques du magas

L'élaboration de plans efiicaces pour n'importe quelle
vison de Tannde st oune question qui devrait €tre traitee
d'aprés les expériences du passé et avee grand calme,

Commercer, ve iire des plans sont des choses

qu'on ne doit faire qu'on les a bien suisinées; on ne

s mettre en pratique simultane

peut pas les concevoir et
ment, étant certains qu'elle résoudront le probléme de la te
e d'un magasin, Clest pourquoi un marchand qui veut
réussiv doit s'inspirer at le urces avant de s'engager
Mus il aura regardé loin en  avant, plus il se sera rendu
compte du cher i parcourir, plus il sera en mesure d'éviter
les abstacles nombr lont sont jalonnés toutes les routes
Déia, 1a plupart des marchandises qui doivent composer
un stock d'ant choisics, achetées et assortics en vue
d'attirer la clientéle verités an point de vue de la
facilité de vente ues-unes sont arriveées, d'autres sont
en route.  Mais il en reste encore acheter, La partie a

acheter devra étre choisie avee le méme soin qu'on a mis
dans la sélection des achats e temps & dépen-
ser 4 la préparation des cédules de vente passe rapidement.

précédents

11 n'est done pas trop tot pour se procurer une ligne d'au-
tomne alors que le mois d'aoit est encore au calendrier et
que le commerce d'été est loin d'étre épuisé

lei, un marchand trouvera qu'il faut un changement ct
une réorganisation de ce qui a trait i la direction et an con-
trole de ses affaires; qu'un autre changement s'impose quant
artition des responsabilités des différentes branches
nduite des détails

ala ré
de 'administration, et aux méthodes de ¢
mécaniques du commerce; li, un antre découvrira qu'il fam
inel vendenr; un troisienme

augmenter ou remanier le perse
jugera que l'aspect physique de son magasin doit étre changé

Si nous posons que ces cas s‘appliquent i

et ainsi de suite,
différents magasins, ils peuvent aussi bien se trouver ton
dans le méme, puisque Vefficacité d'un détail
dépend de la maniére avee laquelle les éléments administra
tifs s'accordent avee ceux de l'organisation et du service

nmerce en

Le moment est done venu de voir & mettre en ordre la
machinerie d'action et de lever la vapeur qui actionnera si
I'on veut rivaliser de vitesse avee le courant commercial d'an

Voici quelques points dignes de considération et ('¢

tomne
tude: La population de votre localité a-t-elle augmenté de

-t-il en, durant V'année, quelques change

puis un an? Y
ments matériels dans la population, qui puisse avoir une in
fluence directe sur la nature du commerce? Le
de la bonne clientéle a-t-il augmenté, on est-ce |

pourcentage
contraire
qui est arrivé? Y a-t-il dans la localité heancoup de non
veaux venus que vous n'avez pas cabalés directement de fa
con a leur faire connaitre votre magasin, son service et ses
marchandises? La masse du public acheteur a-t-elle subi des
ient un changement corélatii de

changements qui motive
vente?
Toutes ces questions devraient étre approfondies

plus tarder, afin de pouvoir vous mettre en mesure de
Geision

face 4 tous les événements avee force et pr
\vez-vous une idée juste de la comparaison de votre ma
gasin par rapport a ceux de vos concurrents, pour ce qui est
de la concurrence @ soutenir? Si non, c'est le temps d'ana-
Iyser la situation,
La question de présentation formelle d'une nouvelle mar-

chandise d'antomne, de V'annonce et des plans de vente, de
vraient étre étudiée minutieusement,
appropriation d'un budget pour la publicité durant les

septembre,

trois mois commengant avec devrait aussi e€tre
calculée dés maintenant pour tous les départements et en vue
des événements qui doivent étre exploités d'ici & l'ouverture
de la saison des fétes de Noél et du Jour de I'An

On peut épargner beaucoup d'argent en étudiant i l'a-
vance le probléeme de la publicité et, ce qui est mieux, s'assu-
rer un meilleur rendement de l'argent dépensé
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L'usage irréfléchi de 'annonce est une source de grandes
pertes d'argent en tous temps et surtont durant Pactivité de
Pautomme pour la plupart des magasins,  Les annonces pro
vues sont le meilleur remede a cela

marchand prévoyant s'occupe dés maintenant de voir
i ce gque chague membre du personnel vendeur

familiarise

avec les nouvelles marchandises qui sajoutent chague jour an

stock. 11 s'assure par lni-méme de ce quiil y a deja dans le

NOUVEAUTES

Tour marchand deit sa-
voir exactement ce qui se passe dans son magasin, qu'il soit
weenpe a sa tiche ou non. Pour cela, il n'y a pas de meilleur
moyen gque de se tenir constamment an courant des achats et

des ventes

magasin ¢t de ce qui doit y entrer

Pour s'assurer un bon commerce d'automne, il n'est rien
de tel que d'étre pret a en disposer lorsque le temps en est
venu

LES VENTES A PRIX REDUITS EN FIN DE SAISON.

r.es ventes d'oe

ion dites “de saison” qui prennent or
dingirement place an déclin de la saison en cours constituent
un préparatif nécessaire de la prochaine et sont une pratigue
indispensable pour permettre de faire de la place anx non
veaux arrivages, qui doivent faire l'ouverture de la saison d
venir, C'est plus particuliérement pour I'é1é¢ que ces ventes

i prix reduits sont utiles et il semble bien qu'elles soient de
venues inhérentes aux bhonnes méthodes de commercer. A
cette époque de lannée presque tons les détaillants ont en
mains une quantité considérable d'articles exclusivement de
saison dont ils doivent disposer avant la venue de Pautomne
dussent-ils pour ce faire, accorder i lachetenr un important

escompte sur le prix de vente régulier. Pour le public 'oc

casion est favorable et le prix tentant, ¢t il en profite pour

acquérir des marchandises souvent 4 des prix inféricurs &
ceux payés par le marchand lui-méme,  De telles ventes, i
up stir, ne rapportent aucun profit, mais elles sont indénia
blement nécessaires pour assurer Péquilibre des affaires,

Autrefois, ces ventes d'occasion daient moins fréguentes
et simposaient moins an commergant, le public attachait
moins d'importance qu'il ne le fait actuellement aux nou
veautés de chague début de saison et il etait possible de gir-
der d'une année sur antre certains articles sans courir l
risque d'une  dépréciation ruineuse,  Méme encore  de nos
jours certaines années permettent de tenter la chance de con
server des articles pour une saison i venir, mais il faut pour
cela que la saison qui finit ait été particulicrement bonne ot
que le stock ainsi réservé soit relativement léger. Tel n'est
pas le cas pour I'été de 1012 qui n'a pas é1¢ des plus brillants
et qui fut une véritable source de déconvenue pour les détail
lants, La premiére partie de la saison fut froide, humide et
grise, ce n'est que trés tardivement que la chaleur a fait son
apparition et pour peu de temps dailleurs et méme en ad
mettant que pendant ces quelques jours de température ex-
cessive le commerce d'été ait été trés actif, co court laps de
temps ne saurait compenser complét
calme qui ont précédé et qui ont giché les perspectives qu'on
pouvait avoir d'un débit important et profitable.  Mais unc
it pas

nent les longs jours de

ation désavantageuse faite, il ne

fois cette cons
de se lamenter en vaines paroles, mais prendre les moyens
nécessaires pour réparer autant que possible le tort subi et
préparer une saison d'automne qui rachétera celle bien mé-
dioere que nous venons de traverser, C'est posséder la sa-
gesse commerciale que de savoir tirer le meilleur parti des
situations, aussi déplorables puissent-elles étre

Le premier moyen i prendre pour aller au devant de
jours meilleurs est d'organiser une “vente d'été”. Lt pour
arriver 4 un bon résultat dans ce sens, il faut attirer metho-
diquement et avec persistance l'attention du public par une
exposition bien comprise et une annonce efficace.  Beancoup
de gens ont cette idée dans la téte que lorsqu'un marchand
vend dans une exposition extraordinaire, un certain nombre
d'articles au-dessous de leurs prix réguliers et qu'il déclare

qu'en liquidant ces articles il perd de Pargent, il se rattrape
sur les autres,

Peut-étre en est-il ainsi, ou du moins, il peat
qu'il en soit ainsi, jusqu'da un certain degré. Mais, en
une des caractéristiques d'une “vente d'été” est celle-ci: ¢'est
que les articles annoncés comme étant offerts au-dessous de
leurs prix d'achat sont véritablement vendus au-dessous de

ce prix par le détaillant sans que celui-ci ait la pensée de re-
tiver un profit de la vente de ce stock

Le détaillant se place uniguement i ce point de vue que

de tels articles ant (¢ specialement achetés pour la pre-

sente saison d'été il ne peut songer raisonnablement & les
comserver pour les vendre Pan prochain quand de nouvelles
maode,
imposcées par les princesses de Pélegance dont il est obligé
wigue sans discussion.  Pour se débar-

iées auront fait leur apparition sous Pempire de

de subir le joug ty
rasser d'un stock superflu d'articles d'ét

il est nécessaire

d'établir une vaste exposition, originale autant que possible
annonee relativement
plus intensive que celle précédent une ouverture de saison,
Certes, ce n'est pas une idée souriante pour le marchand
ion et en annonce des frais qui ne lui
rapporteront en retour aucun profit, mais de deux maux il
faut choisir e moindre, et il est encore préiérable de sacrifier
une certaine somme pour se débarrasser de marchandises en-
n plutdt que de se trouver
d'un stock qui garnira indéfiniment les réserves et

et d'en faire largement annonce, une

d'exposer en installa

combrantes et sujettes i dépressi

chargé
qu'il Tandra en fin de compte vendre pour rien

Une vente d'¢té n'est pas une source de bénéfices, son
“tre sont tout antre, son role est de réduire

bt et sa raison «
wne perte inévitable sur des articles qui passeront de saison
et s Pom s’y prend a temps, établissant un étalage attrayant
avee des prix avantageux et qu'on Pannonece judicieusement,
on pent étre certain que cette vente a prix réduits n'affectera
pas sensiblement les hénéfices des affaires globales de l'année.

Un tel résultat peut étre obtenn dans n'importe quelle
branche de commerce

\ ce point de vue tout spécialement, il serait excellent
que les détaillants d'une méme ville s'unissent dans une en-
tente cordiale et prennent les uns vis-d-vis des autres un en-
gement temporaire pour permettre a chacun, & tour de
rile, de se débarrasser de son surplus de stock sans se faire
concurrence en méme temps, 11 n'y a dans cette combinai-
n ancune idée de tromper le public, celui-ci se procurant i
les vendus souvent au-
bhon état

ces ventes a4 prix réduits des arti
dessous du prix d'achat, bien qu'ils soient en au
aqu'an premier jour de leur entrée au magasin,

La grosse difficulté qui se présente pour appliquer une
telle méthode est la question de préséance. 11 est bien
dent que chague marchand désire étre le premier a faire sa
“vente d'été”, Mais si 'on envisage ce point délicat avec une
louable largesse d'esprit on en arrivera a cette conclusion
que la premiére et Punigue chose & considérer est lintérét
commun, la situation de tous dans son ensemble et dés lors
les arrangements entre détaillants deviendront aisés et cor-
diaux et tous en profiteront.  Qu'on n'aille pas croire qu'une
pareille entente ne soit pas possible.  Elle I'est bien quand il
Sagit de maintenir le prix d'un article pendant un temps
donné,

Pour conclure, nous engageons les détaillants i effectuer
dés maintenant des “ventes d'été” et nous leur répétons que
«i ces ventes ne peuvent étre que rarement profitables, nous
les jugeons néanmoins nécessaires et ¢'est pourquoi elles doi-
vent étre faites soignensement et avec a-propos.

Elles débarrasseront les rayons de votre magasin d'une
masse d'articles qui sont appelés i devenir une perte séche
s'ils sont conservés d'une année sur l'autre.

|
4
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LA MODE POUR L'AUTOMNE ET L'HIVER PROCHAINS

Si P'on se place strictement au point de vue de la vente
n peut dire sans hésiter que I tvles pour la nouvelle sai
son d'automne sont beancoup plus fa bles que cenx d'il
Y i un an

L'évolution du panier dans différentes variations et
ormes de drapement angmentera le déhit des fournitures et
matériaux; il en est de me de la jupe pl

Langmentation de la longueur des jaguettes des cos

tmes tailleurs est favorable a Vindustrie du vétement, L'in

fluence de la mode " Directoirg joute un certain nombre de
notes nouvelles gqui favor ront augmentation des deman
des en lignes variée

La note “Directoire”,

ant, est tiré de

L'effct Divectoire, rappelons-le en p
I'habillement qui fut considéré comme celui de homme €l
ant @ Paris pendant la période de 1 1700, Le terme

Directoire” comprend en réalité deux styles.  L'un s'apphi

que & la gracieuse o rice par les femmes de cette épo

que et qui fut inspirée par le vétement classique de 'ancienne

Grece et de la Ron witrefoi 'autre style est celui des

hommes ou plus exactement des dandys (hommes recherchés

dans leur toilette) de ce temp Ils portaient particuliére
|

ment des vestes de coupe wrre, grotesques dans leur exa
ération, avee des pans longs et pointus; un col haut et corné
et des manches ¢étroites.  Cette exageération se manifestan
aussi dans les articles de con, cols, cravates, ete, et dans

maintes autres choses de Phabillement maseulin

La forme Directoire dans les jaquettes, les corsages, etc.

Dans les modes d'antomne, 'effet Directoire apparaitra
principalement sous forme de jaquettes séparées, de vestes de
costumes, de corsages et en piéces de con. Clest cette der

niére adaptation qui a principalement amené U'introduction de

tant de formes nouvelles et qui a donné un élan si vivace &
cette branche de commerce. Ues nouveaux cols de robes sont
cpalement appligués aux corsage éparés, 11 s'en suit une
apparitions importante de modéles completement nouveanx

et difiérents des styles récents
Les jupes encore étroites,

L'influence de la renaissance des robes de femmes de la

période “Directoire” qui fut la cause premiere de 'introduc
tiom des jupes etroite commande encore de nos jours cette
Etroitesse \u-dessons de Veffet de panier, la jupe demeure
étroite et le panier est modifié de telle fagon qu'il constitue
le

tive du pamer qui fut introduite pendant le régne de Louis

plutdt une sorte drapage et non 'idée véritable et primi

XV et adoptée quelque temps apres

Néanmoins, on pent dire que, en dépit de certains traits
nouveaux, les lignes classiques demeurent dans I'ensemble
Naturellemeat ceci fournit une belle occasion aux effets
orientaux de se répandre dans les lignes de robes, car ils sont
intimement liés aux formes classique La taille normale est
un point marquant des styles présents et probables. Comme
cette disposition du vétement permet le port de ceintures, on
peut prévoir un joli mouvement d'activité dans cette impor

tante ligne d'articles de fantaisic
Manteaux de styles variés,

Dans les lignes pour lautomne, on remarque de nom
breux modéles de manteaux d'un caractére bien différent les

uns des autres, tant conn ¢

fectionnes pour des usag Ttple

Le point le plus sign t 1 . n de la lon
gueur des manteanx @ ar s st ir cenx de ville qu
pour ceux de soiree.  Les man t vetements dhici
attachent beaucoup d'importan \ it il peat prendee
une forte position dans les develiy '

Jaquette de costume, style “Directoire”,
Les effets drapés et de panier constituent la note domi
nante dang les manteaus de ville ¢s et dans cenx pour

soirée,  La forme évasee p
marche

Les manteaux d'antomaohile nt caractérises par de lar
ges cols du type “Directoire” et leur apie la silhonette
souple de cette époque
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C styles de ¢

Dans les costumes, ce qui frappe surtont ¢'est la variété
des effets, car la tendance de la nde est largement pour la
nowveanté plutot que pour les styles unis

A Paris, les tailleurs pour dames s'efforcent dintroduire
de nouvelles formes dans 1o coupe parmi lesquelles on peat
noter les efiets “Directoire”, les styles Wattean et les jupes
4 plis. On voit fréquemment Pemploi de dens tissus diffé
rents on de denx couleurs d'un mdéme tissi

Le simple costume strictement taillenr se préte i P'om
ploi considéralile de jupes plissées a la machine

Costumes trois-piéces.

Paris préconise anssi pleinement que dans les preceden
tes saisons Vemploi dn costume trois-picees,  Dans ceux-ci la
tendance est pour quelque chose d'un style de fantaisic poar
la jaquette, tandis que

réquenment le reste du vétement est

Le panier modifié.

robes, teaux habillés,
Tendance aux jupes plus longues.
Taille normale préférée,

mes, 32 & 34 pouces,
Effet marqué de coupe fuyante,

€t noir,
Abondance de ceintures et écharpes
pour robes et costumes,

|

du méme type que le costume séparé

La faveur accordée aux combinaisons de tissus pour les
complets, fournit une oceasion inusuelle de diversiner le coss
tume trois-piéces par Posage d'une jagquette dun tissu con
trastant.  Par exemple, le costume de velonrs sera sonvent
complété par une jaguette de drap on dans le méme esprit, le
costume de drap complété par une jaquette de velours, Dans
les combinaisons, nous trouwvons anssi la jaquette of la Jnpe

faites d'un méme tissu et le corps confectionné d'un antre
matériel,

Clest dans Te col et Ta manche que les principany change-
ments apparaissent dans le corsage séparé

Beancoup d'effets de cols nouveanx et prononeés sont
introduits dans la mode, plus partienlicrement en formes
hautes,

La manche courte et liche a cédé la place & celle longue
et serrée. .\ Paris les corsages se houtonnent souvent sur le
devant. Les jabots plissés attenants aux cols de fantaisie, les
effets de gilets et de revers sont des faits marquants de la
nouvelle mode.  On peut souligner aussi Papparition de ja-
bots aux manches,

Quant aux tissus employeés, les sating, les taffetas et les
failles sont les conducteurs & Paris: sauf pour la lingerie, la
blouse trés transparente n'est plus de mode, et les tronssis et
plis remplacent les insertions de dentelle et de broderie, Les
extrémités de dentelles ne sont pas négligées pour les cor-
sages. Les boutons sont hien caractéristigues, notamment les

CARACTERISTIQUES DU STYLE DES VETEMENTS

Pour I'sutomne et I'hiver.

Les manches de
La jupe étroite avec formes variées prédominent daas les robes, costu- La charmeuse et autres soies de fi-
plis. mes tailleurs et corsages,
Tabliers (panneaux) unis ou plis- Le kumono modifié avec emmar-
sés, sur jupes de costumes et de chure ou manches serrées pour man-

Cols et revers Directoire pour ro-
bes costumes et corsages.
Combinaison de tissus.

Longueur des jaquettes de costu- = Combinaison de couleurs et usage  L€s nouveaux corsets conservent

de nuances monotones, . 3

Conti ion de la vogue du blanc  Les brassiéres sont faites de jolis

Les broadcloth sont bien accueillis. gerie,

petites houles de enistal et de pierre du Rhin et celles imita-
tion de platine

Les mouveans cols de robes, inspirés par les cols des
vetements d'hommes des épogues de la Révolution et du
Directaire ne pourront que favoriser le commerce de la
chemisett

Bonne attention pour les dentelles et les tresses,

Les contres productenrs de dentelle ressentent les effets
de da renaissanee de lu dentelle dans le monde de la mode,
anssi bien en dentelle véritable qu'en imitation. La plus po-
pulaire de toutes Tes nouveautés est la dentelle Bohémienne.
La reapparition des broadeloths et aatres étoffes & surface
donce engendrera Pusage considérable de tresses dont on tire
Parts avec avantage sur les tissus unis,

Llemploi décidé de plus de fournitures simples pour la
lingerie ot la manufacture de tels vétements dans une forme
ctroite apportent deux avantages aux fabricants et aux dis-

pleine longueur Les velours prédominent,

ni satin sont en grande faveur ,
Les brocards sont de haut style.
L'intérét augmente pour failles et

moires,

Les jupons sont en tissus fins et de
coupe droite,

les lignes naturelles du buste,

tissus,
La fagon étroite caractérise la lin-

tributeurs de ces articles,  Le caractére moins précis des
tssus angmentera Lo consommation: le changement de la
conpe rendra possible le port de la lingerie avee les robes et
costumes de silhonette éaneée i un degré inconnu aupara-
vamt

Les acheteurs de corsets el brassieres peuvent se décider
onconfiance dés maintenant pour les lignes présentement
ctablies,  Les effets de huste droit prévandront dans les for-
mes de corset: il en sera de méme pour les bustes bas, Ce
dernier fait indique non seulement que Femploi des brassiéres
sericcontinué, mais gu'il ira en angmentant.

des ch

Pour le moment, les changements radicanx dans les cha-
peats ne sont pas marquants.  Le tour de téte est encore
large et le chapean descendra bas, il n'est muni d’un ban-
dean, sans antre soutien que sa forme, 11 est juste cependant
de souligner que Ta téte ne disparait pas si complétement
auiantrefois sous la forme et gue la coiffure est moins som-
breo Les petites formes de bonnets et de capes, qui furent
préjudiciables anx garnitures de cheveux, affectent graduelle-
ment un type plus rationel,

Les nouvelles formes de coiffures ont entrainé la produc-
tiom de nouveans ornements de cheveux, principalement en
cffets de eité, en peignes et barrettes,
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Tissus pour robes,

Les manufacturiers de marchandises de nouveauté pour
robe ont préparé un assortiment attractif de tissus de fan-
taisie pour la prochaine saison.

Les effets rugueux du genre des tissus-éponge et diff¢-
rentes adaptations de l'agaric formeront les caractéristiques
principales des étoffes i robes.

Les premiers nommés sont poussés en avant @ Paris,
dans des couleurs solides, en mélanges et en surfaces impri-
mées et constituent la plus haute nouveauté en étoffes a robes,

L o, est aussi employé pour l'orne-

mentation de fonds unis généralement en couleurs solides, ce
qui donne & penser qu'une variété des tissages ci-dessus et
d'effets rugueux recevront une bonne attention des confec-
tionneurs et des détaillants qui en feront une nouveauté,

TISSUS ET COULEURS

Pour l'sutomne et I'hiver.

NOUVEAUTES EN SOIE
Impressions Pompadour,
Tissus & cotes, |
Crépes brodés,
Nouveautés de clinquant, |

P, ey h

F cordées, pel et ve-
lours de couleur,

Acl 4 é 1

h, tissus

COULEURS DES FOURNITURES
DE ROBES

Brun, gris, taupe, bleu hollandais, dais, Tapisserie,

Influence des brocarts.

La position des brocarts comme hautes mouveautés a en-
courage les fabricants d'articles de robes en nouveautés de
lainage a adopter les jacquards allover en nouveautés de
laine, principalement parce qu'ils répondent aux besoins de
garnitures et convicnnent aux combinaisons avee d'autres
tissus umis de haute qualité,

Les effets de velours en articles de robes.

Les effets de velonurs non rognés sont de hautes nou-
veautés en articles pour robes.  Les tissages a4 eotes sous
forme de chaine ou de crenx sont les mieux accueillis par les
distributeurs parisiens qui les marquent comme nouveautés,
Beanconp de Bayadere ont été adoptés en différentes épais-
seurs pour sapproprier anx costumes de villes, aux vestes et
Aux manteanx

Les plus hautes nouveantés montrent des Bayadére com-
hineés avee des hrocarts, et dans heancoup de cas, le tissu est

agrrémenté de filaments d'or on d'argent.  Les costumes en
fayadere somt en honne position,

soie
Velours de laine,

Les velours de Taine sont montrés dans une variété in-
himie

Les chinchillas sont vus en tissages fantaisie qui imitent
de tres pres la basane teinte.

“butm, rubis, violet, hmde.[
[1ouge Beau'é d'Amérique,

|NUANCES DES NOUVEAUTES GRIS
DE SOIE

TISSUS VELUS DE NOUVEAUTE  Taupe, musc, chartreuse, vert, sau- cée,
: terelle, iris, turquoise, pivoine, flam-
me émeraude, a'ubre, bleu de roi.

LAINAGES DE HAUTE CLASSE NUANCES DES FOURNITURE§ _Betterave, Beauté  d'Amérique,
B E SOIE

BLEUS
Bleu marine, Copenhague, Hollan- Prune, Améthyste, Fuchsia, Wista-

L'influence de la vogue du velours se manifeste égale-
ment dans les finis de velours donnés a beaucoup de fantai-
sies de laine,

Popelines de soie et de laine,

Dans tontes les collections de matériaux dispendicux,
les popelines de soie et de laine tiernent la place de hautes
notveautes dany les teintes nouvelles,  D'intéressants échan-
tillons d'agaric de soie, classés comme granités, sont mon-
trés dans Jes nouvelles teintes tannées ainsi qu'imprimés en
couleurs orientales,

Nouveautés en tissu métallique.

Les nouveautés en tissages métalliques entrent pleine-

BRUNS
Ambre, Tabac, Or, Seal,

Argent, Taupe, Métal, Taupe fon-

ROUGES

Bourgogne, Oeillet rose,

VIOLETS

ra,

———————— |

ment dans Tes lgnes qui ont été preparées pour antomne
Dees fils tressés apparaissent sur la surface répondant
la tendance du reliel sur les tissus nouyeaus.

Peluches légeres,

Les peluches constituent une antre nouycanté pour les
prochaines saisons d'automne ¢t d'hiver, e tissu a poils
longs et épais est monté sur un fond qui est presquaussi
leger gque du chiffon; cela souligne Ta tendance marquée qui
existe actuellement pour les tissages doux et qui se mani-

feste dans toutes les variétés de fissus On remarque heaun-
conp de velonrs rayé; on peut attribuer cette production a
Finterét pe

te anx effets “Directoire”.  Le noir est presque
tonjours combing avee des coulenrs qui, en général, sont tres
toneees elles-mémes

Fournitures pour robes,

Malgré Fextréme préparation de marchandises de now-
veanté pour robes, on peat dire que la plupart des collections
de beanx tissns comprennent des “diagonales”,  Les serges
umies et de fantaisic, par exemple, sont mises en avant avee
contiance  Les serges khaki sont conservées parce qu'elles
ont Eté trés en faveur recemment pour Pextérienr tant en
Angleterre que sur le continent.  Les cordeés Bediord, en
mances unies on en mélange artistique de coulen

sont ¢n
evidence. Les Whipeords en simples ¢otes et en cotes gron-

ik
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Quand donc dix sous
en valent-ils
quinze ?

Ouand ils sont dépenses a

Fachat d'un patron
“New Idea".

Lo “Now Bdea " fut le pop
o Patron idix sons, 1

et eneore le prem

1 plait aux elients, U
cliente satisfaite retonrne
oo elle aen satisfac
tion.  Cela signific plus
daflaives pour le man

chand qui vend ee qui a

NSilwy a pas d Agenee
New Mea dans votre lo
calite b mous Fera plaisin
de vous lire. Quand vouns
NUUPCZ G e nous 1y ons
follrir vous serez content

aussi

The
New Idea Pattern Company

Burcan Principa
Broadway, New-)
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Les Chemises de TOOKE, pour le Printemps de 1913, sont remarquables par leur

onginalité. Nous nous sommes assuré des meilleures filatures d Europe et d Amérique

un assortiment de marchandises exclusives pour le Canada. Le fait que ces chemises

sont faites par des tailleurs et repassées a la main constituera deux avantages qui

| priment tous les autres. Votre clientele sera appréciée et vos estimables commandes
i receviont toute notre attention.

|

TOOKE BROS. Limited, Montréal.

' ' Magasin &8 Winnipeg —— 91 Rue Albert.
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Les Rvpn-wnlanh de TOOKE montrent actuellement ces chemises dans une vanét
d(- sl)‘lrs. (‘um}»n'nanl un fort assortiment de lh:mhm a manchettes mnlim, dont
(|ur’|qu¢‘~—unl'~ avec faux-col pour .q\]uml“«r En commandant tout de suite, vous :
. N i !
aurez |'avantage de choisir d'aprés 'assortiment absolument complet et de vous pro- {

curer un stock de chemises pour le printemps et I'été qui rendra votre commerce de
1913 des plus satisfaisants

TOOKE BROS. Limited, Montréal.

! Magasin a Winnipeg 91 Rue Albert.
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UNDERWEAR FOR MEN

Le Sous-Vétement

#WOOLNAP

Pour Votre Meilleure [
Clientele Masculine.

Ayant fait une spécialité de cette marque de
Sous-Vétement depuis des années, et consacré
tout notre temps et notre énergie pour I'amener
le plus prés possible de la perfection, nous ne

s auc nt intimidés lorsqu'il s'agit de [‘J"WUOLNAﬁ]
u~—=' v "l.l:tui-.f.

I'offrir en concurrence avec le sous-vétement le

plus universellement connu de nos jours.

Le Sous-Vétement '‘St-Georges'” répond aux
besoins de votre meilleure clientéle, quant a la

qualité, au fini et a 'ajustage. [,{"WdOZNAﬁJ §

Il vient dans toutes les grandeurs et pesanteurs.
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Il est tenu par tous les marchands de gros. ’
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LA MODE POUR L'AUTOMNE ET L'HIVER ‘ 1 ! évidence
PROCHAINS —(Suite) ( 1 ’ nt e
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tent une haute non me ot meonp ' motent Manteau a tout-aller, en ratine, coupe nouvelle de fantaisie,
! Les fabiricants de Planen ¢ de St : ( " ot
upés sur cols pour parer aux effets de Ta popularité | I t
phis legeres dentelles frangaises.  Les nouyeantés de . Chantill | ' n
| de nets, en filet, en Bruxclles épais ¢t ant anitaisles il litions de garnitures de ruban
le commerce des comuriers de haute classc Mt présenté s et d et perles prennent vang parmi |1 ornement
- 7’ dans un large assortiment et les importateurs les ont échar de nonveanté pour automne s effet tlés ont éud
tillonnés libéralement réds dans un caractére anssi rogque | les traces
\lices anx denx départements des dentelles et des gar en Ctant si éparpillées quelles ne t naire i la délica
witures, tes dentelles métalli nt montrées en cffet tesse de la dentelle
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LA MODE POUR L'AUTOMNE ET L'HIVER
PROCHAINS —(Suite)

Nouvelles ceintures en ruban.
On note parmi les ornements d'espéce courante de nou-

ubans-ceintures faits de lourd ottoman et
comprenant des dessins tres simples par intervalles. 1ls sont

velles sortes de

congus dans une grande variété de couleurs et de modeles,
i1y a aussi de nouvelles broderies de laine dont la trame est
faite de velvety ou chenille, ce qui leur donne un aspect tout
différent  des worsteds  precedemment employés  pour cet
usage.

Une nouvelle tresse ondulée,

L'intéret en tresse se porte sur les modéles ondulés con

fectionnés d'une fagon  inddite Elles ont Vapparence de
tresses déchirées, mais Pefiet ondule provient du tissage ot

bras et étant houtonnées parfois jusqu'au coude — est parti
culierement favorable au prolongement de I'emploi des hou
tons. Les styles Directoire en jaquettes conviennent ¢

rale
ment aux garnitures de houtons pour les manches, les po
ches, les bords et ornement de gilet

La véritable nouveauté consiste en médaillons ereux on

cristal d'un tracé exquis. Ces houtons <ont plus artistiques

et partant plus dispendicux, étant plut'e considérés conmm
pieces de joaillerie que comme houtans proprement dits

L'assortiment de boutons en galalith de tontes

conlenrs
est pour ainsi dire illimité.  Des articles de toutes beauté ont
cté établis dans ce genre et on peut i present tronver un

assortiment de ces bouwtons pour toutes eoulenrs de robes

La vogue est marquée également pour Tes hoatoms damibire

Une autre nowveauté hien acencillic st composée d'ar
gent garni de pierres du Rhin an contre. La favenr pronon
cée pour les pierres du Rhin devrait attirer Vattention sur
cet article et en faire un favori de la demande

STYLES DES ACCESSOIRES

pressées en peluche tiendront la téte,
Les velours et les doux velvets en ef-
fet de deux tons prédomineront. On es-
peére beaucoup la renaissance des gar-
nitures de rubans, Les ornements
d'autruche et d'ailes continueront.
L'influence des styles Directoire est
un fait saillant dans les articles de
cou. Effets tailleurs en blanc et noir.
Manteaux de dentelles de Planen.
Les combinaisons de dentelles avec
broderies a 'a main rerout de haute
classe,

La dentelle bohémienne sera la
reine des dentelles, Les dentelles
d'ombre et de Venise seront en bon-
ne position. Les effets de clinquant
seront marquants, Les effets métalli-
ques dominent dans les garnitures.

Pour l'automne et I'hiver.

Hautes nouveautés en paillettes, Gar-
nitures de boules trés en vedette. Les
tuniques de perles se verront a nou-
veau. Un nouveau mouvement se des-
sine en tresses. Les effets irréguliers
sont au premier rang.

Grande variété de petits boutons de
cristaux de différentes couleurs, Gros
emploi de boutons de galalith, Bou-
tons en forme de boules, Formes fan-
taisie en perles. Pierres du Rhin pour
port du soir.

Effets de nouveautés en rubans, —
Les picots et velours prédominent.
On constate un renouveau de faveur
pour les peignes de fantaisie, les épin-
gles et les barrettes, en dessins s'a-
daptant aux nouvelles coiffures,

Les fleurs pour corsages et les guir-
landes de fleurs seront portées a un

haut degré comme garnitures de dra-
perie,

Les sacs & la mode seront en cuirs
solides de dimensions réduites.

Les martingales se rencontreront
beaucoup.

Les effets de large boucle pour gar-
nitures de corsages seront trés répan-
dus,

Principaux points de joaillerie: lar-
ges piéces de cristal en dessins gra-
vés, enchassement de cabochon, mon-
tures de platine avec perles,

Pour les articles de cheveux, fran-
ges étroites, petites piéces de devant
€1 autres petits ornements,

Les ceintures en cuir verni seront
a la mode. En général on enregistre
une augmentation d'activité dans les
ceintures,

non de la fagon. Quelques nouvelles lignes de tresses a ru-
ches sont également montrées marchant de pair avee I'em
ploi actuel de plis a la machine dans les tissus.  Les modistes
se servent aussi de rabans simples et en velvet plissé pour

les bandes des chapeaus
Ornements de pierres du Rhin,

En fait de garnitures pour robes du soir, les effets de
pierres du Rhin tiendront le pas probablement sur toutes les
antres,  Ces handes de joailleric ont ét¢ perfectionnées & un
degré remarquable et sont montrées & présent dans un as
sortiment remarquable de modeles

Les combinaisons de pierres du Khin et de perles et de
pierres du Rhin et de jais

rivalisent en popularité avee tous
Ivs antres effets perlés

La mode continue en brillants en toutes sortes d'orne-
ments,

Nouveauté en houtons,

L'adoption géncrale du style chemisette pour le comps

et les manches longues — celles-ci atteignant souvent avant-

La plupart des plus beaus modéles de rolies

SONL parse
més de brillants en combinaison avee perles de eristal ot b

deries métalliques

Les nuances ambre ont joni d'nn e nidérable
pendant Pété ot ceei donne penser an mifacturiors
quielles continueront & tenir un des poomior s dans les

lignes dantomn
Articles de cou pour dames,

O espére beancoup du commerce durticles de con pout
dames pendant la prochaine saison et les micux renscignes
lui prédisent un beaun sucees.  Lenr vopne est d'ailleurs déja
commencée, Les effets sans col ant véen ¢f nons avons a
present une varieté intinic de nonveans effets de eols, hant -,
demi-hauts, demi-roulants, & plat, avee on sans revers, Jabots
et effets de gilets

Les formes Robespierre et Directoire sont déja hien o
panducs en corsages et séparément ot on peut sattendre a
une variété considérable de ces effets, 11y anra anssi heau
coup dantres formes de cols droits of rabattos

Iy a déja
sur le marché un nouvean col rabattn dans le sente de conpe
Rohespierre et qu'on nomme le col Marcean La forme

S—

s
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Mannequin avec téte en
cire et bras articulés,
mains en cire,
Complet. $23.00

12 différents genres de tétes, ex- pour comploirs.

Rien n'impressionne plus favorablement
un client que l'apparence d'un magasin
lorsqu'il y entre.  Et un bon équipement
ajoutera beaucoup a I'attrait des mar-
chandises s'il est bien disposé. Depuis
des années, nous avons fourni des fix-
tures d'étalage pour magasins dans ce
style de haute valeur et tout-a-fait mo-
derne a des prix relativement bas com-
parés aux autres,

Donnez-nous unme commande d'essai
ou demandez notre catalogue gratuit.

Joli genre de “Stand”

pressions différentes, chevelures

variées.

Téte avec buste pour matinées, avec
support en nickel, $17.00.
Téte avec buste, sans pied, pour
chapeaux, $15.00.

Choix de tétes avec cheveux de
couleurs : noir, brun, chatain,
blond, etc,

DELFOSSE & CIE.

Fabrique 1-3-5.-7 Rue Hermine,

ETABLIE EN 1000

La plus :r-nde manufacture Canadienne-Francaise

e Fixtures pour Vitrines et magasins.

Salle d'échantillons et bureau : 247-249 rue Craig Ouest.

MONTREAL.
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D1005
; $4.25 _
D1045 {ORMERAS X g ¥ . D1085 $8.50
$2.121 B ) ' X

D1032 . ™ 1090
$2.42) DI1031
$2.12}

D101 3
$4.25

"

D1100

4.25
$ D1099

b $4.25 D1051

$2.12}4
D1000
$4.25

D6
$4.25

D1ooe
$4.25

D1092 A\ D1066
$2.124

D1008
$4.25
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Nous montrons
un assortiment
plus considérable
et plus attrayant

que jamais

Notre ligne attire-
ra I'attention du
marchand qui

sofforce de déve-

lopper la vente de
marchandises
exclusivement de

haut ton.

Robes Pou

———————

TISSUS ET NOUVEAUTES

r LEnfants ¥y

DE 2 A 14 ANS

AUTOMNE 1912

W 2

¥

Manufacturées par

No 630,2,4,6 ans
$36.00 la doz.

No828,8,10,12ans
$48.00 la doz.

Faites de Ve-
lours Cordé aux
couleurs brun, ma-
rne, rouge, vert,
avec manches ajus-
tées et garnitures
en soie ; boutons
recouverts de soie
et de liséré.

FLETT, LOWNDES & COMPANY, LIMITED.

142 - 144 Rue Front Ouest,

Toronto.
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6. Boul® des Balie
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Modeéle de Chapeau importé par la maison
Debenhams Limited, de Montréal,
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IL SE VEND AU PAYS
PLUS DE

CHAPEAUX BUCKLEY

que de toutes les autres marques.

'[‘4 WAOURS rect comme Style ef Supéricur comme gualité, appuvé de Ja Garantie sans vestric
tion et illimit Buekley™: le SEUL CHAPEAU ABSOLUMENT GARANTI qui soit vendu
an Canada

No GARANTIE
SOYEZ DU NOMBRE DES ACTIFS
Vendez les chapeaus portant une poliee d'assu

rance comme celle ei ot

VENDU LE J
AUGMENTEZ VOTRE COMMERCE

BUCKLEY & SONS, Manufacturiers

LES ECHANTILLONS BUCKLEY POUR 1913

mt 1 vnsi quiun magnifigue  assortiment de 1«}”‘1\, provenant des

mtenan i la rou
GRANDES MANUFACTURES de Panivers
Feutres Dur Mons, Chapeaux de Paille, Panamas, cte,

Nous ay en mgasin le stoek d'assortiment le plus complet gui L dans le commere

LA CIE WALDRON - DROUIN, LIMITEE

164 Rue McGill, 91 Rue Albert,
MONTREAL. WINNIPEG.
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LES
CHAPEAUX BUCKLEY

SONT LES CHAPEAUX LES MIEUX ANNONCES AU CANADA
ET VOUS VOUS devez i vous-méme de voir la ligne et de juger la marchandise selon ses mérites

VOYEZ LES ECHANTILLONS DE NOTRE VOYAGEUR
SUR VOTRE TERRAIN RESPECTIF.

1 T.D. McKee, Colombie Anglaise A PART LA GARANTIE,
2 W. R. Dun'op, Alberta
3 A. F, McKinnon, Manitoba et Saskatchewan, qui est le plus fort argument de vente gui aiy
grands centres ¢ 8. Aud am
{ J. Temple, Manitoba et Saskatchewan, Jamais éte offert & un marchand
succursales Nord
5 P. J. Boxer, » : o o Sud H VOUS avez le bénéfice de notre publicité inten
6 Jas. Dempster, Ontario Nord .
» P. M. VanderWater, Toronto sive par tout le payssans mentionner les aides
8 H. Henderson, Toronto Ouest o visaabe ” —_— i~ -
o 35 5. Geusiboess, Outusio Hat de ventes -lru nous vous fournissons absolu
10 Harry Godbout, Ottawa et Cantons de 1'Bst h ment gratuitement, telles gue
11 J. P, Lymburner, Québec Est
12 F, B. Drouin, Montréal Des l.ulmgrnphi'-q Artistiques en 14 couleurs ot

13 J. Eug. Galibois, Bas de Québec et Golfe

14 J. M. E. Godin, Québec Nord portant votre nom ; magnifiques pancartes

15 P. W. Grande, Québee, Cite Nord i s s o el ke &
16 W. A, Cookson. Nouveau Beunswick et Tie du pour vitrines; ¢ ml" s de modes, banderoles, ét1.
Prince Edouard quettes en ce'luloide, vignettes pour 'annonee

17 W. S. Dexter, Nouvelle Ecosse

18 Chs Valois, Montréal, dans vos journaux locaux, ete, ete

Si vous n'étes pas déji sur la liste, écrivez nous et nous donnerons instructions i notre
représentant d'aller vous voir,

LA CIE WALDRON - DROUIN LIMITEE

164 Rue McGill, 91 Rue Albert,
MONTREAL. WINNIPEG,

3




BONNETERIE,
SOUS-VETEMENTS.

OUS montrons actuellement nos nouveaux assor-
timents dans les lignes sus-nommées pour le
printemps de 1913, comprenant la nouvelle bonne-
terie “Fitzsilk” faite exclusivement pour nous au

Canada.

Nous sommes les seules Agents pour les célebres
sous-vétements “ Ramie ", “Knitted Mesh”™ et
“Crossknit”. Ne manquez pas de voir les échantillons.

VALEURS SPECIALES EN

Tissus a robes,
Garnitures pour robes,
Nouveautés en mercerie.

Seuls agents pour “QUEENSCLOTH"

Fitzgibbon & Company, Limited, Registered

31 & 33 SQUARE VICTORIA, MONTREAL.

PATENT [

Knotted Mesh’
Underwear F

===t
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LA MODE POUR L'AUTOMNE ET L'HIVER
PROCHAINS —(Suite)

Danphin a Taptée v heancoup.  Tons cos  modele
ntinueron rer Pidee premiere d'on naitront - ditfe
rents n ux ot
| nufacturiers ( v ool sont on
,y IPpes @ propares | locan 1 ponr Fexpor
!
| wiacl in X wen of StGell somt accaparées par
I comfection nonvel i es de col
Ui quantite lera 1o ur
cportation et les rapports envoyes de ex "
Wil 'y a n dispomilile pour des liveaioons immediate
Les not ns durticles 4 W ocomprennent
weonp et séries de manchett

de tulle et de fourrure.

armi les o on tours de cou que les fourreurs

s'efforeent de poyg r, il faut mentionner les collerettes
en combinaison de tulle et de fourrur

Francis offre un trés imtéressant modéle de ce genre en
renard noir et blane et tulle blane et noir.  La bande du con
et formée de fourrure hlanche ¢t noire et la garniture con
iste en une quene de renard noire et blanche La partic
entrale du jabot est de tulle plissé trés serré, couronnd et

rdé de plissés de deux ponces noirs, A endroit

metare du col sur le cdté ganche se trouve une faite

d'une combinaison de noir et de blanc
On peut dire avee certitinde gue ce genre sera tres em
plové avee les manteanx du soir et ¢'est spécialement ponr

cet usage dailleurs gu'il a €¢ erdd

La variété dans les chapeaux,

la e ra nomvean un point marguant dans les

hapeanx.  Les tyy i1 s'échelonnent depuis le cha

pean extremement et a calotte basse jusqu'a celmi i

hords exeessivement lar et i ealotte hasse en passant par
tonnte une mim ¢ hauteurs de calotte et de grandeurs

Les meillen modistes de Paris oxposent des cha

canx des dony nres tremement larges on extrémement

ns pointent déja g

pranx qui seront eimiployes I"antomne Parmi conx-ci
X quiseront on dett nt: les Ivets, les muoire s
luel 1 ti t omemes les ruting u laina d'a
| ' 1o des chapeaux est encore du genre gu'on peut
peler “improductii®™ on ce sens qu'elle n'entraine pas 'em

n " rnitures et gque sa caractéristigne indi

irtont dans Ta forme

Corsets et Brassiéres.

< dominent dans les présents modéles

lm i Paris, en dépit de Pintroduction de certaines adap
tions modernes @ la mode actuelle,  Bien qu'il y ait cu un
ertain momvenent on offets orientans on classiques dans les

rolies, Taspeet simple et drait ot la ligne du huste juvénile

ant CLe conseryeés

Les rumenrs concernant la transformation du corset n'%
vaient pas de fondements et rien ne laisse supposer que I'a

nir lenr donnera raison.  La mode continue & dicter la

1

ce principe, ¢'est-i-dire modeélent les formes en contours na-

ne du buste naturelle, et tous les corsets sont ¢tablis sur

turels accentuant

grice et la souplesse du corps de la

femme

de donner Papparence d'un
peut étre obtenu qu'en donnant
yossible et la coupe droite.

La tendance du ¢

buste non corscté, et cecin

au corset le plus de flexibilit

Le succés des Brassiéres.

La Brassiére est plus que jamais une nécessité dans la
toilette de Ta femme ¢légante La favenr marguée pour le
histe somple wais hien dessine et bien soutenn erce une forte

mande des différentes formes nouvelles de brassiéres, Pour

te franchement ans types de brassieres

mstant on s
enve cache-corset gqui sont richemeat garnies de dentelles
et de broderies.  Cet article peat servie & une double fin
sontenir le buste et cacher le corset, ce gqui n'est pas inutile
Jes corsages si transparents dont on ne peat mier la
1"
Les hrassieres les plus apprécides sont faites de Cluny
et de broderies d'un caractére ouvert

La lingerie est étroite,

Tous les ornements superflus sont bannis en fait de lin

verie,  Méme les robes de nuit les plus élégantes sont d'une
coupe tres simple
Pous les ornements sont posés & plat,  Les dentelles
nt & méme la lingerie ot les broderies sont plates et le plus
souvent en dessins ouverts.  Les ruches et les plissés y font
totalement défaut,  Les pantalons non seulement abandon
nent les volants, mais il n'y a méme pas la ride d'un pli dans
lewr coupe. Tout ee qui se fait d'élégant en pantalons est de
forme culotte
Les toiles les plus g
plus fins, les erépes de linon et les batistes entrent dans la

res sont employées; les cotons les

confection des articles de prix.  La dentelle véritable, la
broderie & 1a main et le nom ou le monogramme du portenr
du sous-vetement brodés sur le linge sont les points i noter
de cette partie de la toilette feminine

Nouveauté en bijouterie.

Un des faits importants des lignes de joaillerie consiste
en eristanx gravés, Ceux-ci sont extraordinairement larges
ot oblongs ravissamment gravés de portraits, tels que sujets
classiques, bas-reliefs et medaillons copies du Gree on de
Part francais. 11 ¥ a des garnitures de petites pierres du
Rhin montées sur platine qui sont trés dispendienses par
wite de la diffienité dexécution, mais ne manguent pas d'étre
tres plaisantes

Les cabochons contingent & ¢tre tres en faveur

Les saphirs-étoiles et les pierres-de-lune sont parmi les
plus populaires des garmitures Semi-precieust

Les vrais diamants sont presque sans exception montes
sur plating L'or est employé uniguement ponr travail re-
poussé, gravé on martelé et scrvent le plus souvent a en
chiasser les pierres de couleur

les perles véritables et en imitation conservent leur po-
pularitd I se vend une grande quantité dimitations de
perles et on demande des prix tres levés pour les variétés
dont le poids, la coulenr et la perfection approchent & wn
degré merveillenx des perles véritables

Les colliers d’un rang et les longs sautoirs sont les denx
formes les plus populaires de Pemploi des perles
« hague d'une seule perle est trés en vogne,  Les
mes 4 la mode qui portent cing ou six perles les font monter

fem-

séparément pour les porter @ plusienrs doi
Les bagues en chaines ou chainons flexibles en platine

avee de petits diamants sont trés i la mode

Bouquets de fleurs et garnitures,
Une vogue future plus grande que celle du passé est for-
tement indiquée pour les ornements de fleurs sur corsages,

honquets-miniature et garnitures de fleurs pour revers de
étre un em-

vétements et houtonniéres, et sont destiné
bellissement pour cffets drapés sur coren=es, jupes, bords de
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[Nishet & Auld, Limited

Avec les ventes s’effectuant sans cesse, nous ne
pouvons pas exagérer la popularité des

Serges ‘“Monarch”

Aux Couleurs

NOIR, BLEU, BRUN, VERT, ROUGE ARDOISE

POUR COSTUMES POUR DAMES

Serges Vickerman’s
Aux Couleurs : #

NOIR, BLEU, et Gris.

POUR COSTUMES POUR HOMMES

Catin a Doublures “Empire”

Dans toutes les nuances a la mode et les plus nouvelles.

Le Satin “EMPIRE” est le meilleur de tous les Satins a Dou-
blures vendus au commerce du Canada.

Echantillons ou Cartes de Montre envoyés sur demande.

\
MONTREAL QUEBEC I J
l 207 rue St-Jacques Toronto 9 Bloc Parent [
“
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35
LA MODE POUR L'AUTOMNE ET L'HIVER
PROCHAINS —(Suite)
chapeaux et méme sur sacs de fantaisie faits de tissus
Comme garniture de chapeaux, les flewis ont éé quelque
peu négligees cette saison ot les manufacturiers fr angais de
( fleurs pour compenser cette déconvenue ont gagné i leur -~
cause les couturiers en les disposant & étendre encore da “‘,,
vantage la vogue déji remarquable de la fleur pour corsage 1
4 La plus grande vogue actucllement est pour les simples
fleurs de printemps, les fleurs d'arbres fruitiors et les flears
des champs, comme aussi pour les variétés « urs des jar
dins d'autrefois telles que | dahli; les asters, les margue
rites, les mignonnettes, les myosotis, ete
La tendance & 'emploi petites fleurs fines a entrainé 3
l'art du groupement, beanc » des différentes espéces étant 3
assemblées en un seul ornement.  Les fleurs pour corsages
ne sont pas tres grosses ot les petits bouquets pour bouton
meres sont tres portes pour gostumes tailleurs ou robes de
ville.
En outre de ces ornements, il y a des guirlandes et mo-
tifs style Louis XVI, d'effet rococo, employés sur robes du
o, Ces motits offrent un assemblage de couleurs et nuan-
ces exquises,  Les guirlandes de petites fleurs sont vendues
an métre et les motifs de noeuds et bouquets avee bouts
pendants sont ¢tablis en fleurs et nuances correspondantes,
Costume pour fillette de 8 4 14 ans en fine
Les sacs et bourses,
serge avec garnitures de Broadcloth. En tout noir,
Dans les sacs de femmes, il y a actuellement un fort pen- bleu marine, brun et rouge, Saxe et noir, bleu
chant pour les modéles en cuir de préférence a ceux en tissus marine et tan,
de fantaisic. Suivant en cela la poussée américaine, les ma Modéle de la maison Fleet Lowndes & Co. Limited
nufacturiers de sacs parisiens remplacent i un certain degré de Toronto.
les cordeliéres par de longues poignées doubles en cuir. Ceci
se rapporte surtont aux modéles réduits qui promettent beau des compartiments compris & intéricur de
coup et qulon rence de quantite dans les lignes .
up et qu'on rencontre en grande quar lans les ligne Les petites bourses du temps de 1 md'idres dese
principales '
simees en forme tubulaire a 1 1 tur ctendant an
Un fait marquant des nouveaunx sa t que les m-nl(.lm centre et retenues fermées par une paire tits annoieR
les plus élégants, petits ou grands, qui sont garnis it d'un
: . sont trés répandues actuellement. 11 it faites de jersey
cordon, soit d'une poignée en cuir, possédent aussi des cour-
roies arriere de soie et antres tissus ainsi qu'en effel 1
¢ s perles pi ervalle
On accorde quelque attention aux cwirs travaillés en tent des perles par interva
couleurs et dessins japonais et combinés soit avee de I'or on Un des points les plus fr lu est la ten
dance marquée & Vemploi d'¢eaill Wbl )
de Targent, soit avee les deux. Une autre caractéristique me garniture de cheveux
des modéles les plus récents est laugmentation du nombre
— T ——————— — ——————————————— ~ -

Edifice Birks,
MONTREAL. |

Agents de Vente pour {

DOMINION OSTRICH FEATHER CO., LIMITED.
TORONTO.
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Etes-Yous
Préparés (

POUR LE

Commerce
@’ Automne

Nouveautés
>

2 otre stock n t T
Examinez-- 100 0 i e
Procurez-vous quelques-uns de nos LEADERS pour donner de 1'apparence, du chic
Apparence- |00
* L Occasion réclle d'augmenter 15 achats et de remplir I'assortiment,
Occasion---

Nous manafacturons maintenant des Robes Tricots de Laine, pour Hommes et Gargon-
de s epuis 4 la douraine en nets, dans toutes les grandeurs et tous les
“:‘ x::“dl‘ln" e ' prix. Une ligne compléte d’écharpes et de
B . ’ cache-nez pour automobilistes, les plus nou
Demandez un échantillon de notre Leader i veanx dessing de tricots accordéon et de fan-
$12.00, faite de fin gingham, sie, depuis $4.50 jusqu'd $24.00 la douz,
Nous avons les nouveaux paletots tricotés, pour dames, (52'azer Swealer Coats), tailles
petites, moyennes et grandes, a $24.00 la douzaine, dans les meilleures binai de couleurs.
MOUCHOIRS POUR NOEL
Articles de Fantaisie, Poupses, Jouets et Mouchoirs en Broderies d Irlande et de Suis-
Bibelots de Toutes Descriptions. Faites la se, depuis 45c. jusqu'a $15.00 la douzaine.
liste de ce dont vous aurez besoin pour le Mouchoirs unis, en toile, initialés, pour hom-
mes et femmes, en boites de fantaisie, depuis
COMMERCE de NOEL et nous vous donne- 10c. jusqu & $1.00 la boite.
rons des valeurs qui surprendront et plairont. Mouchoirs Brodés, dans des boites de fantai-

sie, depuis 18 jusqu'a $1.00 la boite.

TOILES DE FANTAISIE —Les derniéres Nouveautés en Couvertures pour Plateaux, Echarpes
pour Buffets, Nappes pour “Five o'clock Tea'', Serviettes pour Thés.
Stock complet d'articles de premiére nécessité en toile, dans toutes les lignes.

Nous montrons un assort'ment considfrihle 4= Dra s et de Serim, Ces marchandises se vendent encore aussi bien que jamais, i
€t notre assortiment pour le printemp 1 sans
Notre assortiment de Rugs, Tapis & la verge et Linolénms est, comme d'habitude, o smplet dans les moi idres détails,
Nous montrerons bientdt un assortiment complet de Robes de Chambre ( I177appereties)—
S ) ‘enitres de es des NOS vova v
tores pour Penétres d S 1 g Nos v Nous montrons le plus grand assortiment de mou-
geurs en auront bientdt les cchantillons, - ne mangues veaux dessins en coloris qu'il y ait dans le marché,
pas de les voir, car ils sont sans pareils aux weilleurs prix du marché,
VENEZ  Les marchands visitant la Vilie sont cordialemant invités A venir nous voir. Nous leur mon-
NOUS  trerons quel it A Toronto, il vous sera intéressant et profitable de visiter
VoIR nos Salles d'Echantillons permanentes — 15 lifice Carlaw, 28 rue Wellington Ouest,
. .
Tout ce qui Concerne les Nouveaut )

GREENSHIELDS LIMITED, - MONTREAL.

—<~
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LES FRAIS D'UN MAGASIN DE DETAIL t

PLUSIEURS OPINIONS t ! tl de leut MeTe
T J un « 1 \ pa, il y a
Récemment un magazine s'informaiy aupres des « 1 I -~ n qui désirait §
lants de ce qu'il leur en coitait pour faire | L TR e tiatoation i
les réponses regues nous détachons les suivant i ' b il pum e it :
manqueront pas d'intéresser nos lecteurs, ( o el pour !
L'un des détaillants consulté répondait L pondu: "01 po le pr
“Nous avons l'avanta de vous ¢ nirer da pren Cb opu fan
proportion de nos dépenses: : ¢ Je e rendis compte que le gerant, un
P 1 nopomait s'clever & $5.000 par an ]
t—Direction générale, géranc ‘ : Udans es chifir De meme, denx '
2—Employés et fournitures de burcan 6 ces din ! moet qui lui con
3—Commis de vente ot m sin 10 ¢ ne ! et pour ancun salaire
4—Loyer
e ANBORIE 15+ 55 Foa iEe ave i S0 1 ils me compaia
6—Camionnage, livraisons, envoi 1 ! Cogn v PSIENE, CE on el it e
Lumiére et chauffage X | i ns de ge gonr ctablis i vue de
\ssurance | or N 1ot tal e
0==Taxes .., oo X 6 ) en des ééments pour fixer wn chiffre rigou :
10—Frais de poste +.. .., !
1—Telephone et télégraphe 2 ( o itabilite bien en rogle i
12—Dépréciation des fixtures O ! ‘ n hesiton L ONPOSer ces s plutog t
13—Mauvaises créances N ! 1 ! ' Hogrevent n !
14—Dépenses d'avocat ... . 1 f §
15—Dépenses diverses 13 La division est inutile
l‘ll“l] 008 95 WPs Sep B SeE BEs Bes » 0.0 A \ ; i i ¢ fisait comme "t
Les donations et souscriptions pour oeuvres de char ; a rae fes fruly dun b ditai
ou entreprises publiques sont comprises dans les deper 3 A (RO TWREER B
diverses, S 5N ol Y i
Nous comprenons parfaitement que nos dépen o i -Redy- N R he mous sa
vraient étre réduites, encore qu'il serait malaisé de tronver ST e i s tonjours davedr
quelque chose & rogner sans risquer de muire an volumg i FUSSECISU W DR 53 DL S |
ventes ou @ l'efficacité du service, S Iy YE - 9 hiih k
' 1 ‘ t, de te f ", non ns e
Une autre réponse contenait en substan el PRAVIC MNHE ORohem DREIVE. ey ¢
“En nous plagant i notre propre point de vue, nous divi l
sons nos dépenses comme suit ol Punc ur Tamire me !
Main d'oeuvre ... ... ‘ 1 7/i ti
RORY s w3 Ve #aw e " 2/ 100 v {
) i
\oyage et entretien . E 48/100 de o remargue sy ante
Assurance . o A3 87 /100 de 1 neerne les fra neraux dune maison dan
Camionnage .., ... 47/ 100 de o ! tontes I dipenses est une chose  que toot
Dépenses générales ... . ®/100 de ) " T néuliger &9l vest connaitre .
Chauffage, cau et lumiére Gia: AOF 31/100 de 1 Wl liit y ure: loyer, mauvaises créances, dépenscs
Frais de poste, de papeterie et d'impression 647100 i ! nou nmes davis que le pourcen
Donatlon oo sou +ay wvs 20/100 4 e dune annce sur Cautre. Nows avons e
Téléphone et télégraph 13/100 « 1 iont e honnes ¢ gue Teocu
Frét extérieur .., . N 45/ 100 de 1 1 P T dépense, oft non ns v
Avocat et encaissements ... 3 100 e \ 1t L 35%0 surles annces ordinaires, alors
Réserve pour mauvaises eréances 1 t 1 Wéal que tres minime, Ainsi non
v\||||ll||ll‘ . . ¢ oo d ! (ol ort nnees e frin st ont ¢leves @
Licences, ete . 3/100 de 1 1 1 s e | utres annces, ils n'élaient pas moing
Taxes ... . v 100 hifire des vente
Dépréciation .. . w4 y e 1
Le taux des frais est impossible a prévoir
Soit au total ... ... . . 22 7o/100f Wi 3
Ceci représente un pourcentage plutdt caleulé largement - ot PERS Tt Tupislih satcasd)
) rey nte 1 1 | T 1 |
et n'est peut-étre pas un exemple général des dépense R A i “”‘ e gl
s e ient de la iandise, nous n'en
rantes quoique nous doutions qu'un détaillant ¢ faire af : - RS N N i
faires & moins 4 Sl et N "
o na npte intement des dipenses de
L'observation faite dans le commerce de détail I's LE et W ks ponsans au'll est impossitle de connal
crivain de ces lignes 'améne a dire qu'en général pen de de tre le taux de ces frais avant la fin de I'année, celui-ci dépendant

taillants tiennent leurs livres de fagon a pouvoir dire exac du chiffre des ventes faites”
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LA MODE MASCULINE

La jaquette triomphe; c'est la reine du jour, soit qu'elle
boutonne un ou deux boutons, soit qu'on la choisisse en
Shetland on en vigogne, dans les tons gris ou noir uni.

La redingote — surtout portée par des élégants d'un cer-
tain age — houtonne denx houtons, ne se ferme pas et a des
rebers de satin se prolongeant tr boutons au milieu,

Le veston se fait droit, boutonnant trois boutons au mi-
lien du devant, on croisé¢ en boutonnant deux sur le coté,
C'est le madéle classigue.  En boutonnant deux ou un seul,
devant — c'est le dernier genre — revers trés allongés, pans
arrondis. Comme tissus: la cheviotte, la diagonale, le tissu
peigné,

Le pantalon est gris, imperceptiblement rayé de noir, de
bleu foneé, de marron ou en cheviotte anglaise.

Le gilet, noir ou gris taupe, ou heige, boutonne soit cing
boutons, sans revers, on en boutonne trois et en a deux fac-
tices formant un \ trés seyant comme garniture, tandis que
le bas est ¢vasé en A, Tous, sauf les gilets accompagnant
I'habit, ont des revers et quatre poches: deux en haut, deux
a la taille,

Joli aussi, le gilet qui boutonne trois boutons et, grice a
la pose de trois autres, donne une garniture trés inédite en V
ouvert du has,

lottines de chevrean glacé, & claque verni, gants de
Suede gris fumdée, cravates discrétes et, de plus en plus, des
visages imberbes — mode faisant regrettablement perdre a
notre type de son ¢

Les cannes en hambe

acteére,

1 foneé, i collier tresse argent,
celles @ boule d'argent ou d'or torsadé, sur jone ou hois des
iles, ont un gros sucees.  On les garde avec soi, méme au
e, ol clles se transforment en porte-chapeau et, par
leurs coups répétés contre le parquet, traduisent impatience
Imiration de leurs propriétaires.

La ligne dominante dans les vétements masculins, est la
ligne fuyante.  Fuyants, les devants des smokings; fuyants,
ceux des jaquettes et, comme revers, des revers cossus, des-
cendant trés has.  En définitive, rien d'exagéré, rien de gro-
tesque.  Nous aurons, cet été, des silhouettes gracieuses, sans
prétention, sans hizarrerie, sans taille sous les bras ou sur le
ventre, sans ampleur inutile dans les jupes de nos redingotes
ou de nos jaquettes,  Les chapeaux, & bords plus larges —
surtont les canotiers — garantiront un pen du soleil, les par-
dessus n'auront pas Pair ni de sacs ni de ballons, les panta-
lons ne seront ni étriqués ni trop larges; le bon sens et la
logique ont guidé nos arbitres, Cest a noter,

A noter aussi, en passant, 'importance de honnes bre-
telles et de jarretelles irréprochables, soit qu'on s'habille
pour une grande cérémonie, soit pour la ville, le théatre ou
les sports,

Contre Ta pluie, les cavaliers ont la ressource d'un com-
plet dont le veston-pardessus, d'allure bien sportive, met a
Pabri les jambes et la selle.  Ce veston-pardessus, arrondi du
bas, devant, descend an genow, boutonne quatre boutons et
s'allic 4 merveille avee 1a botte & I'éeuyére. 11 pourrait s'ap-

peler “grand chic et grand confort”,

lont le devant
a des poches rapportées et, prenant sous 'empiécement a
double pointe devant, des plis sous lesquels passe, a la taille,
une ceinture de méme tissu.  La culotte est la culotte Sau-
mur double fond. Des bas de laine d'Ecosse ou d'Irlande,
ou des molletiéres de cunir jaune ou noir avec courroie, ou
des guétres, terminent joliment cette mise. Comme coiffure,
le chapean mexicain on le Sevillan, ou un véritable Panama.
Un autre genre de blouse forme veston devant et a une mar-
tingale derriere; casquette anglaise assortie,

Pour l'aviation, il faut le complet spécial fermant hermé-
tiquement au cou, aux poignets et serrant le bas du pantalon

Les touristes choisiront la nouvelle blouse

sur la chaussure; grandes poches profondes, 4 droite et a
gauche de la blouse serrée  la taille par une ceinture de cuir,
Casque & oreilles. Pour la motocyelette, il faudra un véte-
ment de cuir boutonnant quatre gros houtons sur le coté
gauche, avee une poche en haut et une sur le cité, a droite,
La note essenticlle de ce vétement est une aisance absolue et
une résistance d toute épreave. On choisira donc une peau
doublé de laine ou de poil de chameau. Comme gants, des
gants a larges revers. Pantalon du méme cuir que le veston,

La tenue des cavaliers ne différe pas de la tenue de V'an
dernier,

DESCRIPTIONS DES MODES.

Ce qu'il ya de plus remarquable dans les styles qui se-
ront portés durant les saisons d'automne et d’hiver 1912 et
1013, c'est Yabsence totale des angles; presque tous les ves-
tons accusent nettement les gracieuses courbes du corps.
Les épaules larges et les effets de poitrines exagérées ont
entierement disparu pour faire place 4 'épaule de largeur

naturelle et & juste assez de poitrine pour conserver I'har-
monie des lignes courbes,

Les vestons-sacs simples auront des devants mous fer-
mant sur trois on quatre boutons; la longueur, pour un
homme de taille moyenne (5 pieds 8 pouces), étant de 30
pouces.  Le veston de trois boutons sera bien arrondi du
bas, avee revers demi-piqués pour correspondre.  Pour le
veston-sac a4 quatre houtons et celui 4 pans roulés, les de-
vants ne sont pas aussi arrondis et les revers sont dessinés
de maniére a produire un harmonicux effet,  Les coutures
sont simples ¢t unies,

Les vestons croisés ont une longueur moyenne de 30%
pouces et portent aussi les revers arrondis, piqués double et
a plat. La jaquette Norfolk, avee une variété infinie de plis,
sera trés populaire parmi les jeunes. On la fera avec ou
sans joug (yoke), a plis creux ou plats. Les jaquettes pour
diners différeront peu de celles portées durant la derniére
saison.

La jaquette de rue (cutaway frock coat), mesure 38 pou-
ces pour un homme de taille moyenne; le devant fermera sur
un seul houton et les revers seront légérement arrondis. La
couture de la taille sera haute, mesurant 18%% pouces. Les
bords seront finis d'un braid plat avee coutures unies, L'habit
de soirée mesurera 40 pouces en longueur et les revers en se-
ront modérément arrondis,

Quant aux paletots, ils seront tous plus courts que ceux
de la derniére saison, 4 'exception du “Chesterfield” qui me-
sure 44 pouces et varie trés peun de sa coupe premiére, Le
Raglan a manches fendues conservera sa popularité, Un
vétement tres fashionable est le ctot croisé fait de grosse
¢toffe, soit ouvert en arriére ou avee un gros pli creux, por-
tant une ceinture s'étendant aux coutures des cotés, Le
veston “Inverness” sera porté par plus d'un mondain en
soirée. 11 est fait avee double col militaire recouvert de
velours,

Le gilet de 'homme d'affaires sera simple, montant, et
fermera sur six boutons.  Le gilet de demi-ton sera simple
ou croisé, un pen moins montant que celui de 'homme d'af-
faires et pourra étre fait de tissu blanc lavable ou de soie
molle de couleur claire. Le gilet porté avee 'habit noir sera
coupé en forme mi-V mi-U,

Le pantalon sera porté plutot court que long, s'adaptant
avee la mesure du genou, 1914 pouces et celle du bas, 16%
pouces. Pour les matériaux de fantaisie, il sera parfois re-
levé de deux pouces, au has.

Le pantalon de drap noir mesurcra 19 pouces au genou
et 16 pouces au bas.
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Vous faites un

Plongeon siir

—

Lorsque vous prenez en stock des vétements
7 “FAIRSEX"” pour le commerce de l'automne et
; de I'hiver prochains Nous répondons parfaite
y ment & la demande des clients méticuleusx, ceux
dont le commerce est le plus digne d'étre eul
tivé. Lorsque vous visiterez I'Exposition de
Toronto, ne manquez pas de passer i nos maga-
sins et de voir notre exhibit de marelandises
nouvelles.

NN L A TRRSDR AN U Y AN TS

HUTNER CLOAK, CO,

Autrefols de New York.
i ciativhs o Peletot b, 0:36 Ave. Spadina, Toronto.
SERRTRVIRA IR P RARR S X AKX AN Lyl BR300 s

N E

SOUS - VETEMENTS
MARQUE “HEALTH”

Notre assortiment est maintenant complet dans

Les Gants de Peau
DE PEWNY

Demandez-nous des échantillons de nos

Gants de Peaux Glacés Spéciaux
a $6.50, 20 00, 210 50, 811 50, £13.50,
£15.00 et £16.50,

toutes les lignes d'automne pour femmes et enfants,

Nous avons aussi un stock complet de vestes &

Nous avons aussi des Suéde.

( manches courtes et sans manches, d'épaisseur

moyenne et dans tous les prix, pour dames,

Si vous ne vendez pas déja les sous-vétements Voyez nos échantillons de

véritables Mochas, fini velours,
mode d’automne, pour Dames et
Messieurs.

portant ln marque “HEALTH", veuillez voir les
échantillons que nos voyageurs actuellement en

route ont, en leur li‘)“ﬂl’ﬂ.‘lillll‘

Greenshields Limited

MONTREAL.

Greenshields Limited.

MONTREAL.
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VESTON-SAC A TROIS BOUTONS.

Les mesures sont les suivantes
Mesure a Vaisselle, 03y ponce
Longuenr 4 la talle naturelle, 17 pouces.
Longueur totale, 3o pouces
Premiere mesure d'épaule, 1215 pouces
Denxiéme mesure d'épanle, 175§ ponces

Mesure d'omaplate, plus 1

13 ponces

Postrine, 38 pouces
Taille, 34 pouee
Hanche, 40 pouees

A point A menez deux lignes & angle droit

De A i B, mesure a V'aisselle, plus ¥4 pouce; de A 4 C
longuenr & Ja taille naturelle; de C a D, 6 pouces; de A 4 F,
onguenr totale; le point F oest & mi-distance entre A et B;
le point Hoest & mi-distance entre A et F; de H, B, C, D et
I, tirez une ligne droite,

De € a1, 1 pouce; arrondissez la forme du dos de H a 1
ot abaissez jusqu'an has; cela donne le point J; de ] 4 K,
moitié de la poitrine: de K & L, 134 pouce; de 1. a M, 34 de
ponee: Noest a mi-distance entre ] et K; de N a4 O, 3%

ponces.

Du point O, abaissez la perpendiculaire; appliquez la
mesure d'omoplate de ] & O qui est de 13 pouces et élevez la
perpendiculaire: Q est 4 mi-distance entre | et O; de Q 4 R,
i ponees du point R, élevez la perpendiculaire qui rencon-
tre le point Y; S est 4 mi-distance entre Q et R; abaissez la
perpendiculaire de S a 23; de 24 4 Z, méme distance que de
J 4 8; tirez une ligne de 23 4 Z.

De A a U, 63§ ponces; de U a V, 1

ligne de A & V; de A da W, 1/0 de la mesnre « 1
¢levez la perpendiculaire de W pour rencontrer X i
ligne de X a Y; de R & T, 1/12 de la mesiire 1
donnez la forme du dos

De I a1, ' de la mesure de taille; le point 2 ¢
distance entre 1P et 15 le point 3 est & mi-disty 1 0 et
L tirez une ligne de 2 jusqu'a 4 en passant par 3; de \ \

etde O a g est la premiére mesure d'epanle |

De B a G, 1/3 de la mesure des poitrine: 1 u
de g i Gy de g a5, 34 de pouce de moins qu X ) ‘
W de pouce; formez Vépanle ot Pemmmanchin \ nog

menez la perpendiculaire i la li

De ga

7, 1/6 de la mesure de poitrine plu

une courbe de 7 & M; de 7 4 8 %0 de la mesure de poitrines
de 4 i 0, 'y de la mesure de poitrine; tirez wne hene de o a
et formez la gorge

De M @10, 1 povee; de 1 @ 11, 1 ponee; de 1 4y i e
pouce; placez V'équerre @ 12-11 et abaissez la perpendicnlaire
qui rencontre le point 13 de 13 4 14 ponce de moms g

e 1/6 de la mesure de poitrine; de 1 a 15 Hee

\u point 15, abaissez la perpendiculaire pour rencontres

a 18, et de 16 & 19, mesure de la hanche: de 1o a 2o
2 pouces; au point 20, ¢levez la perpendiculaire pour localiser
21; tirez une ligne de 21 en passant par 19 ¢ formez le et
du pan; de 21 a 22, méme o
ligne de 22 @ 14,

Formez les devants et le bas et finissez

gueur gque de 23 4 75 tirez une

PALETOT CHESTERFIELD,
Les mesures sont les suivantes
Mesure i laisselle, o pouces,
Longueur i la taille naturelle, 161
Longueur totale, 44 pouces,

P

Premiére mesure d'épaule, 12 pouces
!
Mesure d'omoplate plus 11,
Poitrine, 36 pouces

Taille, 32 pouces

Hanche, 38 pouces

Deuxieme mesure d'épanle ponces

wee, | Pt

Au point A, menez deux lignes i droit, De A4 B,
mesure de aisselle plus 14 pouce; de B8 a C, 1 de pouee; de
\ i D, longueur de la taille naturelle pla 45 de pounce; de 1
a E, 6 pouces; de A a F, longueur totale; G oest i mi-distance
entre \ et B; T est a mi-distance entre \ et Gy de I, b, O, D,
12 et F, tirez une ligne droite

De D & ), % de ponce; arrondissez la forme du dos de
14 ] et abaissez jusqu'aun bas; ceci donne le point K: de K
i L, 1% pouce; de Loa M, moitié de la mesure de poitrine,
18 pouces: de M @ N, 134 pouce; de N a O, 5 de powee; I*
est d mi-distance entre L et M; de ' 4 Q, 310 pouces; du
point Q, abaissez la perpendiculaire

Appliquez la mesure d'omoplate de L & Q, qui cst de
1205 pouces et élevez la perpendiculaire; de Q 4 S potice;
du point 8, élevez la perpendiculaire; T ot 4 midistance
entre S et Kjde T a U,
ligne qui donne 1.

De Ua L, 1 pouce; de U & V, % pouce; de 26 & 3, méme
distance que de V & 3; de A a W, 634 ponces; de W 4 X,
pouce; tirez une ligne de A & X de A a Y, 10 de la mesure
36 de poitrine; du point Y, élevez une ligne qui donnera Z:
tirez une ligne de Z a 1 et formez le dos

De R a 4, moitié de la mesure de taille; le point = est i
mi-distance entre R et 4; 6 est i mi-distance entre o N;
du point 5, tirez une ligne passant par 6 ponr obtenir 75 de
AaZetde Qa gy premiére mesure d'épaule plus 1 ponee;

115 pouce; du point U, ¢levez une
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sont merveilleux

STYLE 1146, $10.00

PULLAN
TORONTO

Nos Complets a $10.00

TISSUS ET NOUVEAUTES

Nous avons fait un stock
des modeles de vétements
qui se vendent le mieux
et nous pouvons les

Expédier Immeédiatement.

Notre production énorme
nous permet non-seule-
ment de faire des véte-
ments d’un seul prix, mais
aussi de porter un gros
stock de nos meilleurs
articles dont deux sont
ici illustrés.

$10.00

Faits de matériaux tout
laine tels que: Cheviottes,
Serges, Vénitiens, Tweeds
et Mélanges.

Ceci ne comprend que nos lignes a écouler.

Donnez-nous
AUJOURD'HUI - MEME
une Commande
d’Echantillons Assortis.

Fabriqué
depuis 1902

Voici de Véritables Valeurs
Qui Devraient Vous Intéresser.

Manteaux, Jupes,
Manteaux
pour enfants,

dans une grande variété.

STYLE 1105, $10.00

- M. Pullan & Sons ...

EDIFICE

VENDANT EXCLUSIVEMENT DES MANTEAUX, COSTUMES ET JUPES TS
Rues Bay et Wellington,

MONTREAL,

TORONTO
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de Ba H, 1/3 de la mesure de poitrine; tirez une ligne de
a H:de 7 a8 i de portee en moins que de Z a 13 de 8 a0,
& de ponce; arrondissez 'épanle et 'emmanchure tel gu'in
diud

Dt point 7, tirez une ligne passant par 5 et 6; de 7 i 10,
16 de Ta mesure de poitrine plus 12 ponce; tirez une conrbe

de 1oa OF de 1o d 11, 1/6 de la mesure de poitrine; de 7 & 12,
de la mesure de poitrine; tirez une ligne de 12 @ 11 et

formez la gorge

De O 13, 134 ponce; méme mesure de 4 a 145 de R 13,

de

ligne @ partir de 145 ceci donne 16; de 16 @

1y placez 'équerre an point 15-4 ¢t abaissez une

1/6 de la me-

sure de poitrine moins Y2 pouce; de 15 pouces; de 18,

abaissez une ligne pour trouver 10; 20, méme distance
que de K a L, qui est de 115 pouce

e 21 a 20 et de 19 a 22, mesure de la hanche; de 22 4 23,

2 pouces; du point 23, ¢levez une ligne pour trouver 24; de

abaissez e ligne

assant par 22 ¢t formez le ¢oté du pan,

De 24 4 23, méme distance que de 24 4 3; formez le bas
et les pans et finissez.

NOUVEAUTES 43

TOOKE BROS

Présentent des nouveautés en chemises pour le printemps

de 1913

Tooke Dy predisent
pour les chemises de 1
uniformes, le blane ot b
lienes de tissus {
choisies et roprésentent
et " Amerigu ] e
ricte de nom "
tissus natie nes popelin Gl
gentiment marques de ray \ "
Leur exposition des étoffes hien eon ke, 1
et “Near-Silk,” est 1 nsider i ) i i
populiire “Soisetiy Ouant 4l ' \
ligne de printemps 1013, de 1
nouveantes qui plairont \ !
clients

U'n antre article e rane Toree Y ( \ \
patentdé de 'l la meil 1 tor i
une chemise et gqui est illnstre
nonces,  Ce “Garde-Con™ a olaenn m
Pautre emté de la fronticre et il a demontr 1«
necessaire an confort [T | tent | ' el
coussinet  d'arricre  du eol 1o
Fooke Bros, se sont assure le droit o 1 | r
‘Garde-Cou”™ an Canada,  Avee ectte mtilitg table en
lus, les chemises de Tooke seront foreément plus p

laires que jamais

La grive des onveiers of n de
Montréal s'est terminde samed it degm
deux mois; les diffienltés ont pris fin a la entr
entre Tes grévistes ot leprs patrons, 4 la salle Coranation

Les onvriers obtiennent une réduction Cheares de tra
vail.  Dfici an premier novembre, les heares de travail par
semaine, seront u hien de v dater duorer n mhre,
il y aura une nouvelle réduction de 3 heare

Tous les grévistes reprennent leur poste, L MVl
employés a la picce obtiennent une angmentation raison
nahle,

CONSEILS ET PRECEPTES

Que votre annonee t tom " W | nt homndte!
Oue les gons sachent que lorsgue us anne 1a n
d'un article an prix contant, est hien o vérit Votre hant
cst d'attirer la clientéle @ votre magasin,  Faplovez de hons
moyens pour cela, Ne faites pas éerire LRI I
persomne d'autre si vons avez le temps de e faire vons-n
Mais si vous étes contraint davaoir affaire & un ¢ loye ponr
I'exéention de ce travail, donmez-lni les points principan
vous désirez y faire figurer et assurez-vons qu'ils concordent
hien avee Vesprit de vos vento Mettez dan WO
ce que vous dites & vos propres client Sy nal; n
prenez pas la maniére de faire d'an confror

.
s ¢

La publicité est 1'énomedé e it ‘néra '
certains articles.  L'annonce est une v ode port
connaissance du public le détail de certains fait B
de créer le désir d'achat.  Clest un appel direet an consom

mateur
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L'EXPORTATION EST UN BESOIN POUR NOS MANUFACTURES CANADIENNES

Récemment un groupe de capitalistes et de manufactu-
riers anglais visitait le Canada dans le hut évident d'étud

les possibilités avantageuses d'établissement d'usines. Quels
te visite, le seul fait que
" sé

que puissent étre les resultats de ¢
les manufacturiers exportatenrs d'Angleterre envisa
riensement éventualité de s'établiv ¢i, rencontrant dans ce
projet le
doeuvre en Angleterre, ce fait peat aider les manufacturier

moyen de résondre  les dificultés  de la main-

locaux @ exammer Popportunité de Pexportation de leurs pro-
duits, car il ne fait ancun donte gqu'un probléme sericnx com-

mence 4 se poser et demarde @ étre résolu pour assurer
Vessor du Canada et permettre a notre pays de tenir sa place
dans le monde manufacturier, nous voulons parler de Pexpor-
tation de nos produits d'usine qai est relativement pea impor-
tante en regard de Vimportation que nous faisons des pro-
duits manufacturds a I'etranger.

Depuis qu'ont ¢ découvertes les vastes ressources du
pays et qu'on s'est ocenpé d'utiliser les merveillenses forces
hydraunligues dont nous disposons, le Canada industriel a
marché & grands pas sur les traces du Canada agricole dont

la renommée s'est répandue de par tout le monde. C'est en
somme Mhistoire répétée des Frats-Unis, de 'Allemagne et de
la Grande-Bretagne; comme pour le ( a, le point de dé-
part et la base de leur richesse fut agriculture, mais le pro-
grés considérable dont ils ont joni date de Putilisation de
leurs ressources minérales ¢t de 1 & la manufacture, il n'y
a qu'un pas.

Le Canada, primitivement pays essentiellement agricole,
a déja atteint 'étape industrielle et bien gque Vindustrie y soit
encore dans son enfance, elle est d'une importance suffisante

pour étre dés maintenant un puissant facteur de progrés pour
le pays et il devient évident que la question de Pexportation
de nos produits devient a ordre du jour et d'un intérét pri-
mardial pour notre avenir,

Les exportations du Canada an dernier s'éleverent i S207,-
106,365, produits alimentaires en majeure partie, alors que les
importations atteignaient le chiffre $401 808024 presque
uniguement en prodaits manufacturés et ceci malgré le déve-
loppement remarquable de Vindustrie canadienne, La somme
exacte de produits manufacturés exportés d'ici en 1011 n'était
que de $35,283.118, chiffre minime encore que faisant montre
agmentation de 25 pour cent sur 1008
nes ont des suceur-

d'une
Nombre de grosses maisons améri
ada oft elles regoivent des articles presque finis;

sales an (
le passage dans leurs usines ne fait que donner la derni¢re
touche au travail et dés lors ces dits articles en réalité de
provenance étrangére sont considérés comme canadiens.

11 se peut que si les droits d'entrée sur les articles i demi
finis ¢taient les mémes que sur cenx achevés, Pindustrie
nadienne en tirerait hénélice, les importations diminueraient,

entrainant une augmentation proportionnelle des industries
intérieures,

le systéme américain de spéeialisation a diminué consi-
dérablement le coit de production de certai
duites par séries considérables et si un droit équitable ne les
frappe pas i leur entrée ici, le manufacturier cunadien se
tronve fatalement en état d'infériorité vis-d-vis de son con-
carrent voisin des Ftats-Unis,

Si le Canada veut (et il le pent) devenir un des plus
grands pays manufacturiers du monde, il doit mettre tont en
oenvre pour exploitation de ses ressources naturelles illimi-
tées, se procurer du capital et de la main-d’ocuvre; quant
1a force motrice, ses capacités hydranliques lui valent une
situation excessivement avantageuse dont il doit savoir pro-
fiter. Mais la n'est pas toute la question.  Ce n'en est qu'un
coté. 11 faut aussi et surtout envisager la question de 1'écon-
lement de la production, le point est capital ct il ne peut s'at-

s pieces pro-

iwchés, en un
mrguol n'en

teindre gque par la recherche de nonveaux

mot par unc exportation plus intensive,
serait-il pas amsiy Pourguoi ne deviendrions-nous pas un
pays exportateur Les manufactariers canadicns sont dans
une sitwation heawconp plus propice que la plupart de coux
des autres nations gqui omt eependant Glargt leur champ d'ac-

tion jusquians plus Jointaines limites des marchés éra

rs,
non seutement balancant les importations par les exporta
tioms, mais creant une source pomvelle d'éeoulement partion-
lierement favoralde an progres ot a extension de leur pays.

Dermierement nous nous entretenions avec un fabricant
de pelles du Dominion gqu nous disait Fn admettant que
towie la population canadienne, hommes, femmes et enfants,
soit contrainte de gagner sa vie on fonillant le sol, mon usine
suitivait & lui fonenir toutes les pelles et beches nécessaires @
e travail”  Ceei voulait dire claivement que s'il y avait deox
usines de méme capacite an Canada (et il y en a plusic

),
chacune d'entre elles devrait, soit limiter sa production, ¢'est-
d-dire comsentiv i supporter une perte eolossale, soit découn-
vrir de nonveaux marchés pour y ¢eonler le trop-plein de sa
production.  De ce eité cortains marcheés lui sont déja ou-
verts et le Canada ne pent gu'aller de Pavant dans cette vaoie,
car il est yraiment privilégié, ayant la faculté de faire lui-
méme ses traites de commerce,

N o'y a pas bien longtemps, on nous signalait le sud de
la Sibiéric comme un champ largement ouvert anx manufac-
turiers canadiens pour exportation de lenrs instruments ara-
toires, O nous faisait remarquer trés justement que les

conditions climatérignes au Canada et en Sibérie sont sensi-

Wement les mémes, alors que les deux pays, I'Angleterre et
I Alleragne, qui assurent cette fourniture d'outils et machines
agricoles a la Sibérie produisent un matériel qui ne répond
nullement aux besoins du climat de ce pays. Cette suggestion
ne devrait pas tomber dans Poreille d'un sourd et plus d'un
It ce n'est la qu'une
entre mille yue le Canada devrait s'efforcer de saisir, accapa-
rant ainsi une honne part da commerce mondial, cote
aud du Paciliyque of 'leéme Orient sont des destinations

wourrait en tirer prolit portunité
1 1 "

tomtes indigquées pour notre exportation,

11 ne fait avenn doute que Pachévement du Canal de Pa-
acifique et le
élicier de cette

nama domnera une prodigiense activité
Canada ne devrait pas étre le dernier a4 I
nouvelle voie maritime.  Par la eite sud du Pacifique, nous
voulons désigner les edtes onest des contrees de "Amérique
A Sud et Te Mexique, qui sont actuellement approvisionnées
par les Etats-Unis et la Grande-Bretagne et ou 'Allemagne
tente un sérienx effort pour imposer ses produits,

Dy edte de T'Est nons trouvons an client précicux dans
e Japon. qui connait d'aillears déji quelgques-uns de nos ar-
ticles; Pantipathie qui ¥ régne pour tout ce qui est de proves
nance américaine st bien faite pour nous valoir ses ordres.

L'ude ponr instant nous est fermée, par suite du man-
que de communication directe, mais le jour oi la flotte mar-
chande canadienne touchera aux ports de ce merveillenx
pays, les mannfacturiers canadiens auront la partie belle pour
y faire un joli chiffre d'affaires. L'Australie n'a pas la ri-
chesse minérale variée du Canada et est dépourvue d'asheste,
de miea, ete., nos produits penvent done espérer shmplanter
aisément sur tomt le contient anstralasien.

La Chine dont le progres incessant et le sonffle de mo
dernisme qui y passe ne manque pas d'attirer Vattention de la
vieille Porope, est hien le pays révé ponr 'exportation, avee
oins sont formi-

400 millions d'habitants dont les he
dables.  Géographiquement, le Canada est micux placé que
nul antre pour devenir un de ses fournisseurs et recueillir le
héndlice de ses commandes,  L'Amérique s'y est taillé déja

un joli suceés et ses agents consulaires, bien supérieurs aux
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apents consulaire gl y réalisent journcllement de son
VX PO
Soit dit « | nt, I ' {
' ponr étre de heancony fer i e o Y
AL \ It ceei s'expligue d'ailleurs nt. I ¥
t ' vire hiritany permet @ tr 'étra I
presenter la Grande-Bretagne dar |
pl rt des nsul nt nat I t
\ edline n ment o I e il |
¢ mment ne sauraient aller 4 Vencon | 1
intéret us prétexte de fournire des informatio '
ns anglaises, principalement si les ren ement
des le somt pour des hranches qu'ils exploitent enx-
Le systen uncricam ost tout differemt Iout nt nsu
ire doit etre sujet américain of consacrer i n e
tenir les intéréts "y  Pétran n e
lapper Tes possibilitg el ¢
11 paise le Cana present ¢rablin | l
i 1t | m'un g !
\ wen 1 | fHlerer o« rm
le 1 1 4 e | ey n 1 Corand
Bretaune, miais ce n'est I ! eret \
nadic Lumeraient - | resentag ' men "
va P Wropeen o o
s sinon il it v 1 1
ctre Plxtrene Orem
Coette expansion du conme nadien ¢ oune 1
elle et paissante impulsion « | PAS LEOD CSPETer e
de penser gque Ta récente visite d 1actn nyl u
Canada aura ponr hearens résultats d'on n Peralili
ment Sur notr I de nonyvelles usines gui florceromt d'ex
porter lear production
On pent cotrevoir ansst duns ces projets o tioms
d'usin ngluises en terre canadienne, la solut pr
Weme de continnité de production et d'appr nhement
des marches en cas de gréves sur le viens continent.  Toute

reve impligue un areét dans Ta production ¢t une anmilation
Tordres pour beaucoup de productours, qu'ils soient on non

tomches par la gréve L'¢tablissement an Canada d'usine

wsales des matsons-meres " Angleterre supprimerait et

effer deésastrenx des greves 1l coessan du travail en An
leterre empéchait I ns des command bon ' Sathiog
dici donbleraient Teur production momentanément et dans la
mesure de leur possible, pourraient exéeuter les contrats «

maisons-meres,  Certes ee point de vue n'a pas « APPe anx

manufacturiers ang

11 est bien évident qu'ils ont é1é séduits également par Ta

position géographique du Dominion vis-d-vis de 'Extréme
Orient et de la eote du Pacilique
Quaoigu’il en soit, plus nombrens eromt e s an

Canada plus impérienx sera e hesoin

ment il en naitra une ponssé dont la portée sera incalenlal)
pour la prospérité du Canada, Nos ressonre naturelles ot
notre facilité de nous procurer une foree matrice hon marehy

it des eléments industricls de premier ordre ot il fant hien

reconnaitre que siode nombrenses usines amdéricaines sont
venues s'élabliv de ce eatéaei de Ta fromtiere, ce o t e
lement pounr échapper aux droits de donane qui frappaient
leurs produits & leur entrée an Domini mi ssi par
aue les conditions de production y étaient particulicrement

favarables

Ne voyons done pas d'un mauvais ocil les manufacturiers

s venir édiier sur notre <ol de nonvelles usines: quand

e &7y seront établis, ils reconnaitront encore micnx la néces

exportation des produits quils fabriqueront, ils ten
teromt un effort dans ce sens, et lenr ardenr entrainera un
monvement wénéral dont nous devrons savorr gré & ces non
veaux confréres

LE CONSERVATISME ECONOMIQUE

( el par I il 1 CIAEne
t eir n offet ge'on peut attribo nsion
extranrdinaire de Pempire allemand dog I "
t dun ¢ (g ns L ' Parmi les moyen
e ) cette doet e | ule 1
Pt millions d'exempl ns 1 ns de PA
1 ne ot nt nous ¢ Yo | din commmande 1 I
d t i nt hien k vt lemand o m
hien qu neus on X n'en (T
I o enseignenont précieus gue bien pays pour
raient s'efforeer a wantage de mettre on prat
1 Dans tes & les plus miinimes, ne perds jamai
« 1wl v de tes compatriotes et de ta patei
N'oullic pas gue que tu achétes un produit d'un
Pt tranger, ne fit-ce gue d'un plonnig. ta diminues d'an
tant la fortune de ta patric
I'on et ne « 1 T rches et om
Ne profane pas 1a teree allemag la maison all
mande, 'a v oallemand, par la présence ¢ Pasage de ma
nm vt d " ot nuer
Ne la Jar ¢ ' rota table de Ta viande on
¢ Gtrangéres, qui fergient tort & Pélevage allemand
r promettratent ta samte, puisgne les vian
es nomt pas C1¢ visitées par la police sanitaire
6 Feris sor dn papicr allemand, avee une plume alle

|
re avee du papier buvard allemand

It i Her quavee « Ctoffes allemandy
tnet e d hapeavnx allemand
N La farine allemande, les fraits allemands, 1o biére al
lenande donnent senls la foree allemande
0" Site waimes pas le ocafé de malt allemand, bois du
e pre nant des colomies allemande et de meme s toi et
les tiens préferez du choealat, ou pour les enfants du cacan
veille ce gue le cacao on le chocolat solemt des marchan

exclusivement allemund

10 Oue des vantardises des etrangers ne te détournent
jamais de ees siges preceptes, et demenre bien conyvaimen
quoi qu'on puisse dire, que les meillonrs produits, les seals
dignes d'vn citoyen de la grande Alemagne sont les prodon

allemand

Les annonceurs pourront trouver tout ce qu'ils désirent con-
cernant les publications canadiennes dans le Directory
des journaux de Desbarats, I'édition de 1912
qui vient de paraitre,

Ce livee de plus de 3 pages est nécessaire non seule

ment anx annonceurs, mais a tout homme daffaire

Nom seulement il donne les informations concernant la
cirenlation des publications canadiennes, Ia date de lenr nn
méro, Teur grandeur, les waisons g les publiont, e, mais fome
Foenvre « une gazette tres complete da Canada et donne
des statistigues avant trait anx places oft les jonrnanx sont
publics, tous renscignements qu'il est diflicile de se procurer
ullenrs

Les ehiffres des habitants gui y hgourent sont cenx du
recensement de 1001 et nous sommes certaims gie cest b
premier Directory des journaux canadiens gui présente ces
chiffres

La “Desharats Advertising Ageney Limited” envoie son

livee pour 33c 4 tout gérant de publicine de n'importe quelle
maison qui en fait la demande sur entéte de lettre de sa mai
son, en mentionnant sa qualité ofhaelle, Le prix régulier de

«

s volume est de $3.00
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POUR REUSSIR DANS LE COMMERCE DE DETAIL

QUATRE FACTEURS DU SUCCES

La concurrence moderne, dans le commerce de détail,

w'est plus de méme nature que celle d'antrefois, clle ne re-
plutot elle
de nowvcaux supports antres que I qualite et le prix des

memces hases on s'adosse &

pose  plus sur les

mwarchandises, les sculs consideres, il y a quelques annces,

A Phewre presente, en gonéral presque toutes les mar-
vhienves aux memes prix et a goa-

chandisvs peuvent otre

lite cquivalente dans Ta plupart des magasins de détail d'une

rann L1 cette simple constatation souléve d'elle-meme
un des principaus problemes que le marchand des villes ait
& resoudre pour oir droit de vie parmi le monde commers

cant ot assurer Pexistence de son entreprise, Sitous les de

taillants somt plices sur un meme picd d'égalite en ce g
concerne les pris et la qualite comment devront-ils agir ponr

wenter Jeurs ventes er quelles seront les influences qui

permettront et faciliteront le développement  de leurs ol
1 et cortain que langmentation des ventes dépend du
visiteurs penctrant dans un magasin, ce qu don
Babilite d'un achat au moins, pour chacun d'eax.

des lors que le veritable secret de la reussite est

1 ey ens les plus cfficaces dattirer le public
& som magasin ¢t de luiosug

v premiere chose a obtemr, ¢'est dome la visite du pu

sorer idee d'acheter,

Iilic qu'il @ penére dans le magasin

gquimteruent votre

ce nlest gu'une fois

puissance de suggestion pour le decider
i faire sos empleties

Posons on principe Puniformité des prix et de la qualite
ponr ne nons attiacher gquia considerer les principaux fuc-

teurs suscoptibles de déterminer Vachetenr a faire choix e

Votre i
Notre longn

ineioment quatie

sin pour subvenir a son approvistonnement,

servition nous amene a détacher bien
Jints essentiels pour attirer le public
la sitnation de Pétablissement, la réclame, le bon
Les deux pre-

ot gui sont
prangement du stock ot la qualite du serviee,
micrs, Templacenient et Pannonce sont @ proprement parler
les indicateurs de votre ¢tablissements; les deux autres: dis
position des marchandises ot qualité du service somt des ar
cuments susiliaites qui viennent s‘ajouter aux arguments

wechmioues et angmenter les probabilités de vente,
L'emplacement du magasin

Le commeree de detail dépend unigquement ee 12 visite
persomnelle du client a un ctablissement; a P'encontre des
aifaires de gros oit Vacheteur ne se rend pas nécessairement
A la soure de son approvisionnement, dans le detail clest la
chague cliont qui décide des ventes et Pon se ren
dra compte des lors du réle important que joue dans le vo
e duifires dune maison la situation de son magasin
¥ fsaqu'h un cortain degré remédier @ la de-

<ite dum cmplacement, mais la plupart des petites mai

Wicces avantagonsenent prosperent sans Vaide de la

publicid

1 b went, sioane certaine proportion des pass
comstitue une partiec do i clientéle d'un magasin, plus g
plus conscquente sera la clientele, Ey clest
ins situcs en plein centre d'une ville, dans

sera leur nombre

ponrqued les ma

e fréquentées sont ceux qui conviennent le
détail et par suite se trouvent etre

MO cotmeres

d'un loyer plus élevé,

1 mettre en evidence la relation qui existe entre T'em-
placement et le volume des ventes, nous citerons l'exemple
t dernierement, d'un commergant im-
sin situé en plein centre de I ville

gn'on nous rapports
portant dont le ma

tait réputé pour son chiffre merveilleux de profitables af-
fares, L'dee li vint de vendre ce magasin florissant et d'en

wuvrir un wdentigue i guelgues pas de la

Bien que pea  dis-
tant du premier, rares Claient les passants a cet endroit, du
moins la catégorie des passants susceptibles de faire des
achats, Notre homme pensa que pour remedier @ cette situa
o defavorable, i1 lai suifivait de changer la fagade de son
Cliblissement et de Corner des garnitures les plus luxncuses
dont om puisse revotie Vextériear d'une vitrine; il cit dong
recotiry sux mstallations les plus couteuses et i decorer sa
waison des fixtures los plus nouvelles ev d'un dessin exquis

Cette tramsformation radicale cur en effet le don diati
rer la cliemtele ot pendant les quelques jours qui swivirent
Powverture du magasin si luxueusement pare, il y cut quan-
e d
de Perabhisscment

visites qui pouvaient faire bien augurer de Vavenir
Mais, cela dura peu; la premiere curiosite
naturede satisfaite, les passants ne prirent plus le soin de
changer ditineraire pour voir la vitrine nouvelle, dls repri-
rent lewr ¢hemin coutumier pour se rendre a leurs affaires
o les recettes ne firent gue baisser dians le luxueux maga
s gqui ne recevait que quelgues visites journalicres, insuf
fisantes @ assurer la bonne marche de Pentreprise

Lo proprictaire gqui ¢tait un commergant tenace n'hési
L paas @ lower une satre boutigue plus cemrale que celle-da

et @y fabre tramsporter toutes les garnitures g rendaient
si seduisante celle quiil abandonnait, Ly dans ce nouveau lo-
cal, avee le meme apparcil ornemental, les memes marchun-
sint des résultats

1 juge-

dises et les memes commis de vonte, il
surprenants bien faits pour le recompenscr
ment perspicace, de sa decision ot de s perseverance,

Un autre factenr de réussite étroitement lié a la situa-
tion du magasin ¢t d'un pouvoir singulier pour attrer les
passants est Petalage des devantures, Les expositions faites
dins les vitrines n'agissent que sur les passants, c'est i cux
gqu'elles s'adressent et c'est @ leur aintention qu'elles ont €te

a rue sur laguelle elles ont

spécialement combinées et plus
gore plus grande sera leur valeur

Sl AMENARers §

pass

comme moyen Cotraction

veritables fortunes qui se dépensent annucl

Ce osomt e
lement dans les villes pour Pagencement des vitrines et la
composition des étalages ¢t ¢est une annee de veritables ar-
tistes qu'on emploie & cette décoration dont l'importance ne
saurait cchapper a ancun commergant

Les petites villes efles-mémes ne sont pas restees en ars
sicre dans ce monvement; clles ont adopté les méthodes les
plus madernes et une salutaire emulation s'est emparée des
principanx commorgants gum les composent,

Pailleurs les industricls soucicux de pr
it d'aider e détaillant dans ce sens et n'ont rien
Tui

s sc somt

mis en dey
néglige ponr lui faire le trace de garnitures plaisantes, ou
inux pour l'arrangement décoratif de sa

lesser does plans sped
devanture
s oponr cux puisqu'ils
taillant plus de ventes pour lears propres produits
moins lonable et digne d'étre initee
La réclame

Le point de contact, le triit d'union entre le public &€
néral e le détaillant est 1o réclame Par 'annonce, le mar-

Sefforce dlengager le public @ venir

en agissant winsi, ils travaillaient ans-

cherchaient a provoquer chez 1o de-

Sins doute

mais lear

tentative n'en est pas

visiter son ¢

chan
jet de la pu-

Blissement, Des volumes ont €t¢ erits sur ce Su
ce n'est pas dans un sim-

Blicité sous toutes ses formes et .
ple article d'une longuenr tres limité qu'il nous est possible
de traiter d'une fagon ¢ mpléte une question d'une telle
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ampleur ¢t qui represente une phrase bien caracteristique d
commerce moderne, Cependamt nous soulighon
« honnérete et de la regularte dans Pannong
La conbance est la base meme du ¢ mer la 1
faire corouler I plus gigantes entrep u
\ i-vll Or, 1ien 1 letruit plu w 1 1
pletement la niia w la ot da
u
\ de A dur 1 ¢ se nerile
rine de 1 i ¢ qualing i
"t |
pas G j 1
wn ne g LT
ne ma \ ) «
¢ rien ne | iy i
1 nserveres 1 s @ cgard ot
« e difticile a per. Cette meme at ! (
e \ nn Padopters \
\ " I ! pa IS SCIIED .
¢ @ penser gue Phonnétete ne preside ) \ ton
tions
Nul detaillant ne pent se permettre de risquer repu

tation de marchand digne de confiance pour une fansse de
sighation faite dans une annonce , car nombreux seront cen
i decouvriront e mensonge et changeront immediatement
pimon sur le compte de son auteur
Le but veritable de Vamnonce est d'édifier de nouvelles
dtaires, de lancer un appel puissant au public; rien de plus
La reclame devrait toujours avoir pour objectif augmenta

tion des affaires. Un client n

UVCAN Amene a un o magasin
pat une annonce, devient un excellent et ndéle client, s'il
t satisfait de ses premiers achats ot s'il les trouve confor
ues @ ce quiil a lu dans les réclames diverses, L'annonce mal
honnéte produit un effet absolument contraire, loin d'édi
fier, elle détruit les entreprises commerciales, Le client nou

veatt qui fait un premier  achat dans  une mais

n, sur
la for d'annonces  qui ne  sont  en  realite que men
songeres et qui décomvre la déloyaute de ce procéde tient en
mepris Petablissement coutumier d'une telle pratique et n'y
remet pas les pieds: sile client gui fait une telle constatation
st un vieux client de la maison, il abandonne immediate
ment ce fournisseur pea scrupuleux et s'adresse ailleurs

L'annonce, pour €tre efficace et porter des fruits, doit
etre frequente, La reéclame faite par a-coup, ne produit pas
des résultats proportionnés a la dépense, De méme guune
chute d'cau continue use la pierre qui la regoit, une annonce
soutenue d'un  caractére attrayant, imprime infailliblememt
le nom d'une maison dans les mémoires, et grave dans l'es
prit du public son emplacement, sa méthode de commercer
et sa devise

Elle fait connaitre, et c'est 1a un point important, Nous
avons en général plus confiance en une personne que nous
connaissons micux; semblablement notre confiance est ac-
quise aux magasins qui nous sont le moins ¢trangers

L'annonce est une sorte de présentation entre le maga-
sin ¢t le public, elle met en rapport l'un et Pautre, clle con
duit les acheteurs nfiance, Et
lorsque le client a pénétré dans le magasin, les deux moyens
d'attirer le public que nous avons dénommés: I'emplacement
et la réclame, ont joué leur role et c'est & ce moment précis
qu'interviennent les deux autres facteurs: arrangement du
stock ¢t qualité du service, dans le but de persuader le client
a acheter les articles dont il peut avoir besoin,

a 'établissement digne de ¢

Arrangement du stock
La raison d'étre de la bonne disposition des marchandi-
scs dans le magasin est d'indiquer clairement et rapidement
au client ce qui répond & son désir tout en évitant d'inutiles

1

recherches qui pewvent proy " 1 noe
Hlice de 1 part o L 1 .
la vente
| I 1 ! « k
\ n ‘ ! . AT . X
. e ! } d
' \ n'en
dhord ' 1 !
u 1 s, | Cilig «
" ! T tla 1o
ant e P 1 us gl
1 L entn i1 demwandons un 1 cont
NOlls O presen ! 1 1 | 1 gu
s donter, un t i " ede un grand nt o«
wmeaillerie de cho s le consommatenr Uignore totale
mer ne le lm laisse devier, 11 e cancoup
ma ce genre  on le commis  prepose i la vente
n souvent de quoi se compose le stock qu'il aa
v disposition et on e patron lui-méme n'en connair o
portance gu'an moment de Pinventaire
Maintenant, entrons dans un magasin tenu “a Lo moder

ne', pour acheter ce meéme tourne-vis; dés les premiers pas,
nous sommes tout de suite dirigés sur le comptoir gqui de
bite cet article; tous les articles en vente dans co magasin
sont bien en vue, arrangeés avee goit, scrupulensement pro
pres, avee indications claires des prix. Si, tous les employes
sont oceupés an moment de notre arrivee, un simple coup

doeil jeté sur le stock determine notre choix sans linter

vention du vendear, la marchandise parle d'elle-meme, un et
quetage soigneus mentionne le prix ot la vente est eifectue
avant meme que Particle nous soit presente. 1t tout en exa
minant les divers ontils que nous avons sous les yeux, il
peut nous venir a Vidée de faire Vacquisition de tel ou tel ar
ticle dont nous avons précisement besoin, 11 y a done par
cette methode darrangement du stock, puissante snggestion
de vente et cconomie de temps,

L'acheteur qui se présente dians premier de ces deux
magasing ne s’y procure que larticle dont il sait avoir be

soin, s'il pénetre dans le second, P'etalage lui wpelle la ne

cessité de 'achat de tels ou tels objets gui viennent grossir
la vente faite an méme client. On ne saurait done trop insis-
ter sur le soin & prendre  dans  Parrangement des articles

d'un magasin, c’est un aide puissant et indispensable la

vente, celui qui le neglige se prive d'une source féconde de
profits et borne volontairement ses affaires

Nous avons pris comme exemple un magasin de quin
caillerie, mais le méme principe s'étend a4 tous les genres de
hlir

1s son magasin une série de rayons dament ctiquetes, a

commerce, L'épicier trouvera un immense avantage a ¢t
d
mettre sur ses comptoirs dans une disposition plaisante les

principaux produits qu'il tient avee Uindication de leur prix
Souvent le public se laisserait volontiers tenter d'acheter
certains articles dont le besoin ne se fait pas cependant suf
fisamment sentir pour motiver une demande de prix; tandis
que si ce renseignement figure sur 'article, le client se dé
cide & en faire 'emplette,

11 est hien évident qu'il est plus aisé et plus commode
a un client de dire & un détaillant: “Laissez-moi voir ce que
vous avez en rayon” que de lui demander: “Avez-vous telle
ou telle chose?

e fait que Varticle est disposé de maniére & inviter le
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visiteur @ lacheter ne peut gue développer le desir d'acquisi-
tion qu'il fait naitre & premiere vae,

Depuis nombre d'annces, les détaillants ont
habitude lorsqu'ils veulent liguider un article qui les em-
barrasse de le mettre bien en €vidence et d'en faire ressortir

pris pour

le prix. Pourquoi ne pas étendre cette pratigue d'un effet
certain, @ toutes les marchandises sans distinction, un tel

Arrangement aurait un puissant pouvoir de snggestion, susci-

terait bien des desirs i’
des articles auxquels ls naurant pas songe

Juisition et inviterait maints chients

i se procurer
de leur propre chef,

La qualité du service

Le dermicr, ¢t @ notre avis, le plus puissant facteur capi

ble dlinfluencer le client lorsqu'il @ penetre dans votre maga
{ le service domt vous Uentourez, Au sens le plas lar

sin s
la qualite des commis, la

ge du mot, le service comprend

promptitude @ rencontrer les desirs des acheteurs et le trid
tement general accorde & tous coux gun entrent dans un ma
vistte, Retournerics

d'une

temps de lear
I'achat
poser 10 minutes

wasin pendant tont e

peiotte de Hi
Vs estedl ja

dans un Magasin gue

vous dans un magasin
celle on vous aurait fan
d'attendre ave
mer de vos désirs ales gu

Ml @rrive Hnpratiency
sl plusicurs

quelgu’un vnt

centaiem guestions sociales on

COMMIS reunis en gronpe o
autres

Avez-vous on wasin un

I'occasion de tapporter @ un m

faisait s votre affaire of d'ontendre un com

ndre fmprademment gquiil ¢tait partai oo de

article gui m

Mis vous rep
vilg vous donner satistactom

Ces quelques guestions depognent les defectnosités

service dans beancoup de magasing de detail

it un chient a chan

Kien ne saurai rrer plus rapiden

goer de fonrnisscur commie de se senti frofsse par lentenr

du serviee on le mangne de tict d'un comnns

LE MANUEL

NOUVEAUTES

Nombre de détaillunts se figurent qu'un magasin bien
situ¢ ¢t possedant un stock attrayant ¢t bien annonce n'a
pas besoin de commis capables pour la vente, ¢t engagent
on conséquence des jeunes gens pea retribues, mais sans x-
périence. Cest la aller un peu vite en besogne et s‘exposer a
fuire fuusse route, Les profits récls et palpables dans le
rsque la vente est

all ne sont acquis gue |

commerce de de
fuite; les benefices dependent des ventes; plus consequent
sori le volume des ventes, plus importants seront les pro
fits; Vart du vendeur est done tout ausst necessaire ot s

d'un magasin, que les conditions

senticl @ la honne marchy
que nous avons vies précédemment, Un commis bon ven
deur enregistrera beaucoup plus de ventes que son collegue,
cette

dépourva de aptitude et exigera un salaire heancoup

plus eleve; mais on ne sanrait hésiter a lui accorder ¢ qu'il

demande, car Vargent depense a sadjondre un aide de va

leur ponr Ja vente est un b placement qui rapportera de

johis dividendes

La repartition d'un meil

pourcentage des prolits aux

lewrs vendenrs, gue certains magasing ont adoptée est un

Pangmentation des ven

stimulant bien it pour provoguer

tes d'une maison
Un conmis ayvant quelque intérét dans la maison on il

normal d'af

wavaille, s'efforeera de développer son chiffre

d'un mois sur iutre

faires, il anra @ covur de Bare mieux
ot cola engendrera un traitement meillenr et plus cordial
du public,

Le client satisfait est le plus gros actif d'un magasin,

il manifeste @ d'antres son contentement et devient ainsi

dont la portée est incalenlable

ane reclame permanente

un magasin de détail qui cst favorablement

Fn résune

situe, qui s'est acquis une réputation de confiance par son

le et réguliere, qui posséde un stock de mar-

mnonce I
ises convenablement disposé et qui assure a ses clients

chan

un service satisfaisant, jouira d'une véritable prospérité et

anra sa bonne part des affaires de sa propre ville

DE L'EMPLOYE.

LA MANIERE DE DOUBLER SON EFFICACITE

partienlierement par X

Notre «

traordinair

ot S CHTACIET s
activitg commerce e nous estimons qu'ung
telle sitnation ne devrait pas laisser indifférents cenx qm sont

duns ce glgantesgue mouvenment

patrons ou em
a Vaffie de

engipes
riient ¢tre

ployes, et que ces derniers surtout e

tomt ce qui pent les instroire dans cet ordre dlidées ot aug

menter leur capacite ot leur valeur

Nows voudrions ponvoir ineulguer cctte idée aux em
ployés qu'il est nécessaire pour lenr avancement de fourng
un effort conting pour remplic leur emploi d'une fagon 1on-

jours amcliorée et gue st leur propre intérét en memd

temps gque celui des maisons dont il font partic d'angmenter
jour @ jonr lewt nnaissances o de se perfectionner sar
cesse

t +on w patrons de matsons i
tantes placent lenr miagasin une hoite destinée i rece
voir les notes estions des employés, ainsi que tout ce
que leur imagination peut conce r pour Pamdélioration des
comditions dit commerce 1 ils sont attachés, Toutes les
proposit ient recues ¢f examinées avee soin, Cette
pratigie ne manquerait pas de stimuler le zéle de
Femple et ferait naitre en Ini un Iégitime amour-propre qui

ne potrrait avoir que d'heurcux résultats; il se sentirait auel-

qu'un dans la maison, il serait fier de voir gqu'on le considére

réellement comme un membre hien distinet de ce vaste orga-
dédai

t une commerciale et gu'on ne

nisme qu entreprise

gne pas son avis: que bien au contraire on le & Hicite et qu'on

est sens¢ et susceptible de résultats

\dop-
parmi son

en fera nsage SNl

ter un tel systeme serait ercer de Penthousiasme

wrsonnel et ne Poublions pas, U'enthousiasme cst une grande

foree en matiere de vente plus quen ancune autre
d'une maison importante devrait s'apnli-
ci fait dans les

désintéresser de celles des mai-

Tont employd
i Tire dos

aux et ne pas s

quer annonces fréquentes que celle

journaux 1o
vendeur devrait s'ingénier i (¢

soms conenrrentes,  Chague

couvrir des maniéres originales de disposer les marchandises

itrines d'une facon alléchante et noter pour en faire

part @ son patron  les articles qu'il serait hon, & son  avis

dannoncer spécialement

endenr doit en tous temps <‘appliquer @ tenir
son stock en ordre et dans un état de fraicheur qui lui vaille
Pattention; il doit également disposer les objets 4 vendre de
telle facon gn'il lui soit facile
olljud faire attendre son client pendant de longues mi-

nutes de rechercl

des les atteindre sans étre

es parfois vaine Ceci s'applique particu-

liérement aux  marchandises annoncées  récemment et gui

détre demandées & tous
es articles ne sont pas 4 portée de

nt lassante pour le client et peut faire man-

susceptililes

sont par

instants; s la main, leur

1

herche

fa vent

Dans un antre ordre d'idées nous disons au commis de
Dans maintes occasions vous devez vous efforcer de
le qualité supéricure & ceux annoncés

vendre des articles de
otre maison annonce un article 4 $1.00 et

vente

Par exemple, si
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qu'un client se présente @ votre comptoir pour en faire 'a
chat, bien entendu, donnez satisfaction au visiteur en lui pré-
sentant V'article demandé, mais en outre, avee beaucoup de
diplomatie et de doigte, vous pouvez l'inviter & jeter un coup
d'ocil sur celui de $1.25 ou méme quelqu'autre de meilleur
qualité encore. Beaucoup de clients vous demandent un ar
ticle annoncé parce qu'ils n'en connaissent pas d'autres, 1

ce w'est pas spécialement celui-la qu'ils désirent, et si aved
beancoup de tact vous lui suggérez achat d'un article de
bien meillenre qualité, bien que d'un prix supérienr, von
aver dix chances pour une d'effectuer une vente qui donnera
certainement toute satisfaction et @ votre patron et 4 votre
client.  Mais encore fant-il

ir trés prudemment dans cette

sollicitation pour ne pas indisposer le client, ¢'est une affaire

de jugement personnel domt la possescion n'est pas une des
moindres qualités du bon vendear
Lorsque vous fante me vente promettez rier 1
vons ne puissiez tenir e wannoneez pas des gqualités quiun
le ne posséde pas, vous vous a ricz de graves ennuis

riez intliger un blime

re maison. N'avay

fumais que vous étes capables de faire une liveaison dans w

i anormal sans en référe

quelgu’un ayant antorité pour

prendre cette responsabilitg Deux raisons ient
ir avee cette pradence.  Dabord parce qu Prowy
tre client tout le v ' wer o tre parole
donnée ot par ¢ cauer us prev n e s
MLCrets, ensuit ela us met a abe d'n rony I"une
deéteetion
Sans doute ns cles suicts et s errears, b
maisons les mieux organisées n'en sont | exemptes
forsque votre supéricur vous signale la faute ne prenez |
un e blessant dindifférence, car si le plus sonvent on releve
ces défectuosités Cest moins pour une réprimande que pour
prévenie le retour de ees mémes errenrs dans Pavenin
Lorsyn ns  travaill consierez-l
toute votre  puissance de teavail.  Une persons v
paye un salaire est votr witien, de g ons devez ap
puyer en tontes circonstances, i donner toute la capacite
de votre Tabenr, parler de lui en bie cnser Dies
I nous semble gqu iy ( lemer ériter Te
jal cployé dune maison doit travailler ol
' ) L oune | de I N " 1
heure Pour qui est de la loyaut He doit ét ns
restriction. 11 ne s'agit pas d'étre loyal dans certaines o
ions et de ne pas étre dans dautres, il faut Uétre tont i fait
wopas du tout. 110’y o pas de milien en pareille matiére
Siovons n'étes honnet m certa lewrd tre honne
té n'est plus une vertu s une simple ruse. Si vous deves
¢ nuellement médir mais et la dé) er pat
mi vos relations, quittez-1i culement yous pourrez en
dire @ votre aise tont le mal qu'il vous plaira, mais tant que
vous en faites partic n'ouvrez jamais la bouche pour en mal
parler Non pas  que votre désavantagense ppréciation
puisse porter atteinte i@ votre maison, non, mais parce que
lorsque par vos dires vons dépréciez et essayez de diminuer
otre c'est vous-mém vt haissez, It n'on
Wi Je ne me rappelle § n'est pas une ¢
dan
15 ponvons dir ce certitude que jamais un employe
correct n'a ¢té renvoyé d'une maison prospére.  Tout résid
dans la loyautd
n définit le commerce: attrait et le passage de
n ises d'un endroit oit clles sont ¢ ndance dans
un autre o elles sont réelamées comr I et ectte
pensée indique bien la nécessité du vendeur
Lorsque vous vendez les articles de votre stock, si vou
“les trop reés des uns et 4 court des autres, usez de
votre jugement pour rétablic Péquilibre ¢t remettre le tout

proportions normales.  Un bon vendeur sait exploi
ter les mérites de chacun de ses articles de telle sorte que

son stock se réduit antomatiqguement et régulierement sans

qu'un seul ohjet soit compléte
de vente ne peut évidemme

vetements, chancanx, cha

réglementer cette "

Récemment nous penétr sin pour fave
Fachat d'un article de mar s prix diffe
remts: soc, $1.30 et $3.30 monce du
wticle et désirions acque fimes part
de notre désir & 1y vendenuse qui se nrésenta et elle nons re

ndit W A t 1 d ¢ prix, 1 s qu'en re
I it non malites @ soc et 8350
Wiy lisposition adoptée pour Pétalage de
liftérent qualite 1o e i NONs  FEMarguane
1 1 t henéficic 1 yptoir de la pl
v ph ) ' 0 était pas 1 il fallait rehier fa
\ 1 Quat ¢ i $3.50 qui
U t meillen placenment, clle ¢tait vendoe en
! part e | egorie & 300 désavantagensement
fin a4 . h o ¢
( | nontre e " nilue
1 t ' t i t hiet hiete n
( licmt
1 1 1 t ] " ] t
" e tre ma " Pien entendu, il v anra
\ cehapper v valetr de
i | . \ uvent qu
es o clleme 1 nt lisy "
| 1 nt ot 1tee t t e nse
. prit g lonner pl
———t

Avis au Commerce
des Modes

Nous offrons une grande variété de formes de
chapeaus on Feutre, Velours, Pluche, Moire,
Soie et Castor nu plus s pui

de les produire

il soit |u,»\‘l.l,

la plus exelusive nous Leté

assuree par Pentremise de an de nos assoeics réecm-

ment revenn d'Earope,

Venez nous voiran moment de Fouverture on

demandez  notre

lequel nous vous

donzaine

assortiment  dechantillons  pow

satisfaction

rantissor

selusive de formes en Buckram 22,2

Calottes sépardes, 81,25 la douzai

Montreal Hat and Frame Co.

388 Rue Notre - Dame Ouest
Montréal.
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LIGNES COMPLETES D’ASSORTIMENT
POUR L’AUTOMNE 1912

Nos Etoffes a robes “ RENOMMEE * signifient ce
qu'il y a de mieux, et plaisent toujours par leurs
qualités et leurs coloris différents.

Voyez nos échantillons, avant de placer
votre commande ailleurs ; il y va de votre
intérét d’attendre la visite de notre voya-
geur. Les commandes par la poste
sont l'objet d’une attention spéciale,

Confiez-nous une petite com-
mande d’essai, et vous en serez
tout a fait satisfait.

« SPHYNX "
Pour les Ser-
ges et Vicunas,
cette marque est
incontestablement
la meilleure,
Cotonnades, Guillaume,
Indiennes Canadiennes et
Anglaises, Flannellettes,
Suitings,Empire Twill,etc, etc.

SALLE D'ECHANTILLONS
Ottawa, 111 rue Spark
Chambre 2

Chem ises négligées pour hom-

mes, Faux-cols, Cravates, Bas, Ve-
lours, Rubans, Lingeries et Brode-

ries, Garnitures a Robes, etc., etc.

Camisoles et Calecons pour hommes et
pour Dames, Tapis, Prélarts et Linoleum,

articles pour chantiers, Couvertes, Capots
doublés, Gilets de laine, etc., etc.

SALLES D’ECHANTILLONS

MONTREAL, HALIFAX,
242 rue St-Jacques Keith Building
Chambre 9
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Anticipant sans cesse les demandes de modes fastidieuses,
le géni créateur de PRIESTLEYS a produit, pour les iem-
mes de golit et de discernement, diverses Etoffes a Robes,
mais aucune n'a excellé ses dernieres créations.

M. le Marchand : -

Vos Meilleurs clients, ceux dont vous estimez le
patronage, demanderont ces marchandises,—faites en sorte
que vous les ayez en stock.

Les Créations de Priestleys
Plaisent Toujours.

Seuls Agents pour le Canada.
Greenshields Limited, Montréal.




