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Prenant appui sur |'Accord de libre-
échange Canada-Costa Rica entré en
vigueur en novembre 2002 et sur
I'accord de libre-échange en cours de
négociations avec le Guatemala, le
Salvador, le Honduras et le Nicaragua,
Circuit Amérique centrale 2004 a
contribué & jeter les bases de solides
partenariats futurs.

Guatemala

La mission a débuté au Guatemala, la
plus importante économie de |’Amérique
centrale. Le ministre Knutson a rencontré
le président Oscar Berger, le vice-président
Eduardo Stein et le ministre des Affaires
étrangéres, Jorge Briz, et il leur a fait
part de I'intérét des entreprises cana-
diennes & I'égard du Guatemala. Les
gens d'affaires canadiens ont pu ren-
contrer plus de 240 homologues et
autres représentants locaux. En 2003,
le commerce bilatéral totalisait quelque
270 millions de dollars. En 2002, le
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Guatemala représentait 42 % des
exportations totales du Canada a
destination de I’Amérique centrale.

Salvador

Le Salvador, offre d’excellentes
perspectives de croissance gréce a la
stabilisation et a la libéralisation de son
économie. Lors de sa visite au Salvaldor,
le ministre Knutson a rencontré le vice-
président Carlos Quintanilla Schmidt, et,
en présence de la ministre des Affaires
étrangéres, Maria Eugenia Brizuela de
Avila, a annoncé que le Canada trans-
formerait son bureau & San Salvador en
une ambassade et qu'il y nommerait un
ambassadeur résident. Les entreprises
canadiennes ont eu |'occasion de
rencontrer plus de 80 partenaires
potentiels du secteur privé salvadorien.
En 2003, le commerce bilatéral total
atteignait une valeur totale de

90,5 millions de dollars et l'investis-
sement direct du Canada au Salvador
totalisait 47 millions de dollars en 2002.

Costa Rica

Le troisiéme arrét du Circuit était le
Costa Rica, le pays le plus industrialisé
d'Amérique centrale. La mission a
contribué & faire ressortir les débouchés
associés a I'Accord de libre-échange
Canada-Costa Rica. Le ministre Knutson
a pu rencontrer le vice-président Lineth
Saborio, le ministre des Affaires
étrangeres, Roberto Tovar, le ministre de
I'Energie et de I'Environnement, Carlos
Manuel Rodriguez, et la vice-ministre du
Commerce extérieur, Gabriela Llobet.
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L'accord de libre-échange se révéle étre
un véritable stimulant pour le commerce
et l'investissement bilatéraux. Le
commerce bilatéral de marchandises
s'élevait @ 363,1 millions de dollars

en 2003. Quant a l'investissement
canadien au Costa Rica, il s'établissait
& 113 millions de dollars en 2002.

Panama

Le Circuit a pris fin au Panama, ou le
canal et les ports modernes ainsi que les
services commerciaux, bancaires,
d’assurances et autres offrent autant
d’occasions d'investissements et d'affaires
aux entreprises canadiennes. Lors de son
séjour au Panama, le ministre Knutson

a procédé a l'inauguration officielle du
pavillon du Canada a Expocomer,

la plus importante foire commerciale
régionale en Amérique centrale, et ob le
Canada a occupé 20 stands.

« La mission était bien organisée. le
dynamisme des représentants du gouverne-
ment, du personnel des ambassades, des gens
d‘affaires canadiens et des représentants
locaux a contribué on ne peut mieux & explorer
de nouveaux débouchés et a préparer le
terrain pour davantage de croissance. »

Vincent Mallardi,
président d’EntrePrint Canada Corporation,

un des participants & Circuit Amérique
centrale 2004

Le ministre Knutson a rencontré le
vice-président Dominador Kayser Basan,
le vice-ministre de I'Industrie, Romel
Adames, et I'administrateur adjoint du
canal de Panama, Ricaurte Vasquez, et
a fait valoir la capacité des entreprises
canadiennes de fournir nombre des
produits et services liés au projet
d’expansion du canal de Panama.

Le projet offre des débouchés dans
les domaines de I'environnement, de
I'ingénierie lourde, de la consultation
et de la construction. En 2003, le
commerce bilatéral totalisait 63,4
millions de dollars, soit une hausse de
28,8 % par rapport a 2002.

Pour plus de renseignements
sur Circuit Amérique centrale 2004 et
les débouchés qui soffrent en Amérique
centrale, consultez www.dfaitmaeci.gc.
ca/latinamerica/2004circuit. ¥
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LE SERVICE DES
DELEGUES COMMERCIAUX
DU CANADA

Chaque année, des milliers d’exportateurs canadiens font appel au
Service des délégués commerciaux pour réussir sur les marchés
mondiaux. Nos services ont été concus afin d’aider nos clients a évaluer
leur potentiel sur un marché donné, a identifier des contacts étrangers
tels qu‘acheteurs et distributeurs et a obtenir les renseignements et les
conseils dont ils ont besoin pour réussir sur les marchés étrangers.

Au service des Canadiens et des Canadiennes dans plus de 140 villes
aux quatre coins du monde, ce réseau de plus de 500 professionnels
offre maintenant ses services en direct par I'entremise du DELEGUE
coMMERCIAL VIRTUEL. Cette page Web gratuite, personnalisée et protégée
par mot de passe propose des renseignements sur les marchés et sur
les débouchés qui correspondent a vos intéréts. Sachez tirer parti du
Service des délégués commerciaux : inscrivez-vous pour avoir accés
a votre propre Délégué commercial virtuel.

www.infoexport.gc.ca

yw.dfait-maedi.gc.ca/canadexport




Appel d’offres

Maroc — Le ministére de |'Agriculture
et du Développement rural a relancé
les appels d'offres pour le cofinance-
ment, la construction et la gestion des
infrastructures d'irrigation visant la
protection de la zone agrumicole

d'El Guerdane.

Ce projet bénéficie du soutien du
Fonds de développement économique
et social Hassan Il qui lui alloue
71 millions de dollars au titre de la
contribution publique. Ce projet, qui
s'inscrit dans la nouvelle politique
d'aménagement hydro-agricole du
Maroc, offre aux opérateurs |'occasion
de se tailler une place dans le secteur
de l'irrigation de ce pays. Date limite :
31 juillet 2004.

Pour plus de renseignements,
communiquez avec Abou Bekr Seddik
El Gueddari, directeur, Administration
du génie rural, ministére de |'Agriculture
et du Développement rural du Maroc,

STONS "D AFFAIRES

et mentionnez le numéro de dossier
040304-01136, tél. : (011-212) 37-
69-42-00, téléc. : (011-212) 37-69-00-
15, courriel : elgueddari@agr.madrpm.
gov.ma, copie conforme & Rim El Mkinssi,
adjointe commerciale, ambassade du
Canada & Rabat, téléc. : (011-212-37)
68-74-15/16, courriel : rim.elmkinssi@
dfait-maeci.gc.ca.

VIETNAM — L'Association des gens
d'affaires Canada-Vietnam, en collabo-
ration avec |'’Agence canadienne de
développement international (ACDI) et le
consulat général du Canada & Ho Chi
Minh-Ville, a réalisé une étude financée
par |’ACDI concernant le secteur viet-
namien des entreprises privées. Cette
étude a permis de repérer diverses entre-
prises privées vietnamiennes souhaitant
former des partenariats avec des
entreprises canadiennes. La date limite
pour |'établissement de partenariats est
le 31 juillet 2004.

Les entreprises sont les suivantes : Nam
Thai Son Co. (matiéres plastiques), numéro
de dossier 040322-01449; Refrigeration
Electrical Engineering Corporation
(produits électroniques/ingénierie),
numéro de dossier 040322-01447; Vinh
Hao Water Company (boissons), numéro
de dossier 040322-01446; Saigon 3
Garment Joint Stock Co. (vétements et
tissus), numéro de dossier 040322-01445;
Trung Nguyen Coffee (transformation et
emballage d'aliments), numéro de dossier
040322-01444; Hoan Cau Company
(vétements et tissus), numéro de dossier
040322-01442; Dai Dong Tien Ltd.
(matiéres plastiques), numéro de dossier
040322-01441; Saiga Pottery and
Handicraft (céramique), numéro de
dossier 040322-01452; Binh Tien Import
Export Co. (chaussures), numéro de
dossier 040322-01453.

Pour plus de renseignements,
communiquez avec Robert Coleman,
délégué commercial, consulat général
du Canada & Ho Chi Minh-Ville, téléc. :
(011-84-8) 829-4528, courriel :
robert.coleman@dfaitmaeci.gc.ca. %

Bénéficier du marché mondial des infrastructures

Peu de secteurs de |'économie mondiale
sont aussi internationalisés ou ont un
aussi fort potentiel de croissance que le
secteur des infrastructures. Selon le World
Energy Investment Outlook — principale
publication de I’Agence internationale
de I'énergie — des investissements
d‘environ 21 billions de dollars sont
requis pour les infrastructures liées a
Iénergie, et de 23 billions de dollars
pour les autres types d'infrastructures.

Bien que ce soient les fonds publics qui
financent la majeure partie des activités
de construction dans le monde, de plus
en plus de pays se fournent vers le secteur
privé, particuliérement vers les grandes
entreprises d'ingénierie, d'approvision-
nement et de construction et leurs
fournisseurs, non seulement pour qu‘elles
fournissent des services de construction
et d'ingénierie, mais pour qu’elles
participent aux activités de développement
de projefs et de financement. Dans le
site Web américain Engineering News-
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Record, qui est consacré & I'industrie
mondiale de la construction, il est indiqué
qu’en 2002, les 225 premiers entrepre-
neurs mondiaux ont enregistré des revenus
de plus de 493 milliards de dollars, dont
155 milliards de dollars ont été générés
& |'extérieur du pays ou ils sont établis.

Débouchés pour les Canadiens
Les grandes entreprises d'infrastructures
souhaitent faire affaire avec des sous-
traitants offrant des produits et services
concurrentiels et de qualité supérieure afin
d’accroitre la viabilité, le rendement et la
rentabilité de leur projet. Des débouchés
se présentent dans les secteurs canadiens
du transport aérien et ferroviaire, des
télécommunications, de la production et
de la distribution d'énergie, du pétrole et
du gaz, de |'exploitation miniére, ainsi que
de |'eau et de I'épuration de I'eau usée.
Le prix, la qualité, les délais de livraison
et le service aprés-vente sont les principaux
facteurs qui sont pris en considération
pour |'attribution de contrats.

Participation

Le Service des délégués commerciaux
de Commerce international Canada
(CICan), Exportation et développement
Canada et la Corporation commerciale
canadienne ont publié un rapport &
I'intention des exportateurs canadiens.
Ce rapport contient des renseignements
commerciaux concernant 38 des princi-
pales entreprises d'infrastructures.

Ce rapport contient une fiche technique
pour chacune de ces entreprises. Ces
fiches comprennent des renseignements
importants concernant les lieux d'activités,
les domaines de spécialisation, la structure,
les contacts, ainsi que les normes que
doivent respecter les produits et services
des sous-raitants.

Vous pouvez consulter ce rapport dans
le site Web suivant : www.infoexport.
gc.ca. Pour plus de renseignements,
communiquez avec Leigh Wolfrom, délé-
gué commercial, CICan, tél. : (613) 992-
0747, téléc. : (613) 943-1100, courriel :
leigh.wolfrom@dfait-maeci.gc.ca. w

"R

es jeunes entrepreneurs canadiens forment un

segment dynamique, actif et performant du

milieu des affaires canadien. lIs se font un

nom dans toutes les régions et branches
d'activité du pays et méme a |'échelle interna-
tionale. Dans son Supplément de septembre
2002, Les jeunes chefs d'entreprises du Canada
a la conquéte des marchés mondiaux,
CanadExport mettait en lumiére leur succés sur
les marchés mondiaux en décrivant la réussite
de 21 jeunes exportateurs.

Il ressort de bon nombre de ces cas de réussite
que le fait d'étre «jeune» dans le monde des
affaires pose de nombreux défis. Pour les jeunes
entrepreneurs et les petites et moyennes
entreprises en général, les principales difficultés
a surmonter pour réussir en affaires et sur les
marchés d’exportation consistent a trouver des
sources de financement, des mentors, des per-
sonnes ressources et de l'information pertinente.

Qui peut fournir de l'aide financiére? Comment
s’y prendre pour établir des relations d‘affaires?
Quels sont les renseignements offerts? Ou faut-il
s'adresser pour accéder a des programmes d'aide
et de formation? Le présent Supplément répond a
toutes ces questions ainsi qu‘a d'autres questions
clés. Quels que soient vos besoins, les organisa-
tions nationales et régionales décrites dans les
pages qui suivent offrent un vaste éventail de
services et de ressources pour vous aider a
développer votre entreprise et a vous préparer a
'exportation. Poursuivez....

P

Ministére des Affaires étrangeres
et du Commerce international

Department of Foreign Affairs
and International Trade

LE SERVICE DES THE CANADIAN
DELEGUES COMMERCIAUX TRADE COMMISSIONER
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. profitez de I'aide offerte!

Quoi de neuf au Ministére...

Le ministére des Affaires étrangéres et du Commmerce international
(MAECI) lui-méme met a votre disposition de nombreuses
ressources utiles pour vous aider a prendre pied sur les marchés
internationaux. Son site Web InfoExport (www.infoexport.gc.ca)
permet d‘accéder a plus de 500 études de marché et a des ren-
seignements sur des entreprises étrangéres, de chercher des per-
sonnes ressources, d'obtenir de l'information sur des entreprises
étrangéres et de communiquer en ligne avec des missions com-
merciales. Ce site constitue aussi le portail de I'outil le plus récent
du Ministére, le Délégué commercial virtuel (DCV). Le DCV vous
transmet, sur une page Web personnalisée, de l'information com-
merciale et des occasions d‘affaires dans votre secteur d'activité et
les marchés que vous ciblez, tout en fournissant des renseigne-
ments sur votre entreprise aux 500 délégués commerciaux de

nos 140 bureaux a I'étranger. Les jeunes chefs d'entreprises
s’inscrivent a ce service en plus grand nombre que tout autre
seament du milieu des affaires — ils représentent prés de

10 % des quelque 8 000 inscriptions jusqu'a présent. Le deuxieme
volet du service de DCV prévoit la mise en ceuvre d'un systéme
de gestion électronique des relations avec la clientéle, qui offre aux
clients un accés intégré a tous les services d'Equipe Canada inc.

Autre nouveauté, le Conseil consultatif sur la petite et moyenne
entreprise (PME) du Ministére, organisme de 18 membres qui
représentent les principaux secteurs d'activité au pays. Le Conseil
informe le ministre du Commerce international des résultats de la
mise en oeuvre des programmes et services gouvernementaux de
promotion du commerce et des questions qui préoccupent les
petits exportateurs. Le Conseil compte déja plusieurs jeunes entre-
preneurs parmi ses membres, dont son nouveau président,

M. Chris Griffiths. (Pour plus de renseignements sur I'action de

M. Griffiths a titre de président et sur Garrison Guitars, son
entreprise d'exportation deja lauréate, voir la page 3.)

Canadi
















STEP va de I'avant

Le secteur de |

e Saskatchewan Trade and Export

Partnership (STEP), en association avec
la Section commerciale de I'ambassade
dv Canada au Kazakhstan, a organisé
une mission commerciale d‘entreprises
canadiennes au Kazakhstan, du 9 au
12 mars 2004. Plus de 50 entreprises
locales — parmi lesquelles d’importants
producteurs de céréales, des sociétés de
créditbail et des distributeurs des secteurs
public et privé — ont participé aux séan-
ces de réseautage @ Almaty et & Astana.

On a présenté aux participants du
Kazakhstan les technologies et I'équipe-
ment d'avant-garde utilisés en arido-
culture, dans I'Ouest canadien. 'ambas-
sadeur du Canada au Kazakhstan, Hector
Cowan, a donné le coup d'envoi aux
diverses activités, dont des rencontres avec
le ministre de I'Agriculture et avec le
syndicat du secteur céréalier.

L'ambassade et le STEP ont profité de
I"occasion pour promouvoir le Western
Canada Farm Progress Show, dans
I'espoir d'y aftirer une délégation du
Kazakhstan. Cette foire se tiendra &
Regina du 16 au 18 juin 2004.

Les entreprises de la Saskatchewan ont
également participé & une importante
séance d'information sur le financement,
le crédit-bail et les régimes d'imposition,
pour faire des affaires au Kazakhstan.
Depuis plus de 10 ans maintenant, STEP
est actif au sein de la Communauté des
Etats indépendants, le Kazakhstan étant
un de ses marchés prioritaires.

Pourquoi le Kazakhstan?
Selon les estimations, le marché des
machines et du matériel agricoles du
Kazakhstan devait atteindre 255 millions
de dollars en 2003. L'agriculture, I'un
des principaux secteurs d'activité du
Kazakhstan, représentait prés de 18 % de
son produit intérieur brut en 2003. En
outre, les terres cultivables couvrent 75 %
de son territoire et 44 % de la population
du pays vit dans les régions rurales.

Le Kazakhstan est le sixiéme producteur
de blé au monde. Depuis I'effondrement
de I'Union soviétique il y a plus de 10 ans,
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Présentation d'une moissonneuse-andaineuse : DonMar un fabricant de machinerie agricole
expose ses produits dans une steppe prés de Lisakovsk au Kazakhstan central.

un grand nombre des agriculteurs du pays
n’ont pas été en mesure de remplacer
leurs machines agricoles. En prévision de
la toute prochaine accession du pays &
I'Organisation mondiale du commerce et
en raison de la priorité donnée actuelle-
ment & la diversification de |'économie
nationale, trop dépendante du pétrole

et du gaz, le gouvernement du
Kazakhstan appuie le développement
de son secteur agricole.

Pour accroitre la compétitivité des
producteurs locaux, le gouvernement
appliquera au cours des six prochaines
années une stratégie nationale qui prévoit
notamment la création de programmes
d'aide au secteur agroalimentaire et le
développement des régions rurales. Un
nouveau code foncier a été adopté au
cours de |'été 2003 et, pour la premiére
fois depuis |'accession a I'indépendance
du pays il y a 11 ans, la propriété
privée de terres agricoles est autorisée.
Le Kazakhstan a également de nouvelles
lois en matiére de crédit-bail et plus de
15 sociétés privées et publiques de
crédit-bail sont maintenant prétes & faire
I'acquisition de matériel agricole neuf
ou d'occasion aux fins de location.

Gréce & un fel appui politique, les
exportateurs canadiens de machines et
de matériel agricoles se voient offrir des
débouchés au Kazakhstan. Soulignons que
les importateurs du Kazakhstan préférent
les machines agricoles canadiennes aux
machines européennes puisque les con-
ditions de sol et de climat de |'Ouest
canadien sont identiques & celles dans le
Nord du Kazakhstan. De plus, compte
tenu de la force de l'euro, le matériel
canadien est trés compétitif.

Prés de 85 % des machines actuelle-
ment utilisées au Kazakhstan doivent étre
remplacées. |l existe un marché pour les
tracteurs, les moissonneuses-batteuses,
les semoirs, les pulvérisateurs ainsi que
pour le matériel servant & |'entreposage,
au neftoyage et au séchage des grains.
Le Kazakhstan constitue le troisiéme mar-
ché mondial de semoirs pneumatiques,
derriére les Etats-Unis et le Canada.

La Section commerciale de |'ambassade
du Canada & Almaty suit la situation de
prés et met & la disposition des fournisseurs
canadiens de machines agricoles qui
sont intéressés & faire des affaires au
Kazakhstan, des renseignements sur le
marché, les principales personnes-
ressources et les entreprises locales.

Pour accéder a ce marché

Faites les recherches nécessaires. Le
Service des délégués commerciaux a
publié récemment le rapport Profil du
secteur de la technologie et des machines
agricoles dans le site du Délégué
commercial virtuel (DCV). On y trouve
une vue d'ensemble du marché et des
principaux débouchés et acteurs ainsi
qu’une liste des acteurs clés. Pour vous
inscrire au DCV, rendez-vous a :
www.infoexport.gc.ca/registration/Regist
rationMain.jsplang=fr. L'inscription ne
prend que 10 minutes.

Et surtout, participez & AgroProdExpo
2004, foire commerciale du Kazakhstan
sur les machines agricoles, du 28 au
30 octobre 2004 & Astana.

Pour plus de renseignements,
communiquez avec Ada Terechshenko,
ambassade du Canada & Almaty, tél. :
(011-7-3272) 501-151/52-3, téléc. :
(011-7-3272) 582-493, courriel : ada.
terechshenko@dfait-maeci.gc.ca. g

NOUVEELES

Le Canada au salon Asian Aerospace 2004

Elaborer une stratégie

En marge du salon, les délégués
commerciaux de six pays de I'Asie du
Sud-Est se sont rencontrés pour former
une équipe régionale de 'aérospatiale

A sian Aerospace est le plus
important salon professionnel de
I'aérospatiale dans la région Asie-
Pacifique. Le salon a eu liev en février
2004 & Singapour, plaque tournante
du transport de I'Asie du Sud-Est.

Cette activité biennale a attiré plus
de 750 exposants venus de 33
pays. Les accords commerciaux qui
y ont été annoncés se sont élevés

a 4,6 milliards de dollars.

Le délégué commercial principal
du Canada & Singapour, Steven
Gawreletz, s'est dit trés satisfait de
la visibilité accrue dont le Canada
a pu bénéficier lors du salon.

« Ce salon est I'occasion parfaite

pour les entreprises canadiennes Aire d

d'accéder aux marchés asiatiques de
I'aérospatiale, a-il affirmé. Nous avons
travaillé trés fort au cours de la derniére
année afin d'accroitre la présence du
Canada par rapport au dernier salon il
y a deux ans. Nous étions heureux de
voir un groupe d'entreprises canadiennes
dynamiques participer aussi activement
et connaitre du succés. »

Les exposants canadiens étaient bien
placés pour tirer parti des quelque
25 000 visiteurs venus de prés de
80 pays. Au total, 19 entreprises
canadiennes ont exposé leurs produits
et services au pavillon du Canada. Les
ventes potentielles découlant de leur
présence au salon sont estimées & plus
de 400 millions de dollars pour les
12 prochains mois.

« Asian Aerospace 2004 représente
pour notre entreprise le lieu par excellence
pour rencontrer plusieurs de nos clients
de la région et établir de nouveaux
contacts », a mentionné le vice-président
de I'aviation militaire chez CMC
Electronique, Robert Atac.

Le vice-président de |'Association des
industries aérospatiales du Canada, Ron
Kane, a ajouté : « Ce salon est un lieu
idéal pour mettre en valeur les techno-
logies, les produits et les services avant-
gardistes de notre industrie sur un marché
offrant un fort potentiel de croissance au
cours de la prochaine décennie. »

ARCHAFT IN FLGHT 2%
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et de la défense. Cette équipe a été
créée afin d'élaborer une stratégie
régionale pour |'industrie aérospatiale et
de faciliter I'échange d'information entre
les missions du Canada en Asie du Sud-
Est. Des agents de commerce en poste
en Chine et au Japon se sont également
joints & |'équipe.

« Je crois en ces rencontres, car elles
traduisent notre détermination & placer

‘observation des aéronefs a Asian Aerospace 2004

les intéréts et les besoins de nos clients
au centre de notre travail », a déclaré
M. Gawreletz.

Industrie Canada, |'Association des

industries aérospatiales du Canada,
Exportation et développement
Canada, le ministére de la
Défense nationale et quatre
entreprises aérospatiales cana-
diennes prennent tous une part
active dans ces séances.

L'équipe a l'intention d'organiser
des activités promotionnelles au
Canada, de collaborer 4 la
réalisation d'études régionales
et d'élaborer des outils de
commercialisation. « Je suis
enchanté de faire partie de
cette équipe, a déclaré Bob

McCubbing, délégué commercial
aux Philippines. Le fait de travailler
tous ensemble nous permet d’étre plus
efficaces, et, partant, d'améliorer

le service d la clientéle et de tirer le
maximum de nos ressources. »

Pour plus de renseignements,
communiquez avec le haut-commissariat
du Canada & Singapour, tél. : (011-65)
63253200, téléc. : (011-65) 6325-3294,
courriel : spore-td@dfait-maeci.gc.ca, site
Web : www.infoexport.gc.ca/sg. s

Québ?c accueillera le Congres
mondial du mouton et de la laine

Quisec — du 17 au 24 juillet 2004 — Le septiéme Congrés mondial du
mouton et de la laine (CMML), qui a lieu tous les trois ans, réunit les producteurs
et protagonistes de I'industrie mondiale du mouton. Trois mille personnes venues de

15 pays participent a cette activité
unique en son genre.

Parallélement & ce congrés, une
exposition, une foire agricole, ainsi que
diverses activités récréatives seront orga-
nisées. Le congrés lui-méme comprendra
des assemblées pléniéres et divers
ateliers qui permettront aux participants
de partager les derniers renseignements
concernant la production ovine.

Pour plus de renseignements,
communiquez avec le CMML 2004, tél. :
(418) 8329922, téléc. : (418) 832-
5511, courriel : wswc2004@bellnet.ca,
site Web : www.worldsheep.com.







