TISSUS
NOUVEAUTES

TISSUES & DRY GOODS

MONTREAL JUIN, 1912

ETOFFES A ROBES

Picattey

Les Meilleures Etoffes 4'Automne :

WIPCORDS (étoffes cordées) - SERGES
TWEEDS

Les principales couleurs :
BRUN - BLEU - NOIR - VIN

En voyant motre assortiment d'étoffes & robes pour I'automne, vous
aurez l'impression exacte de la mode pour la saison prochaine.

GREENSHIELDS LIMITED, MONTREAL.
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Important Avis

sy4g OUS prenons la liberté d’annoncer a
n nos clients en particulier et au com-
) merce en général, que nous nous

sommes assuré le droit exclusif de

manufacturer au Canada, le sous-vétement
combinaison en nainsook et toutes autres
étoffes.

De plus, nous vous informons que ces articles
seront préts pour livraison le 15 JUIN,
DEPUIS $9.00 LA DOUZAINE EN MON-
TANT.

Voyez I'annonce illustrée qui paraitra avec

la prochaine publication de ce journal.

The Williams, Greene & Rome Co. Limited.

BERLIN.
Fabriques : Berlin, Waterloo, Hanover.
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Te;Sous \"

Ajustables, légers, frais et ouverts
a lair, les sous-vétements de Tooke
s'imposent a vos clients quand vient la
saison chaude,

Soit combinaison, soit en deux
parties, ils sont faits d’un tissu carreau-
té léger mais excessivement fort.
Quant aux combinaisons, elles sont
réunies a la ceinture par une insertion
en balbriggan qui leur donne toute
I'élasticité voulue.

Cet article de Tooke vous aménera
certainement plus d’affaires. Comman-
dez-en tout de suite une bonne quantité

et profitez-en le plus possible.

Il peut se détailler a $1.00 le complet.

TOQKE BROS. Limited, MONTREAL.

iers de Chemi C y etimportateurs d'articles de mercerie pour hommes.

Magasin a Winnipeg, - 91 rue ALBERT.
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PROTECTEURS POUR ROBES
DOUBLEMENT COUVERTS

SANS ODEUR
Le Protecteur a Réputation Nationale

Nous voulons faire connaitre le protecteur OMO & tous les marchands.

C'est le protecteur pour robes sans odeur et & couverture double.

11 ne contient pas de caoutehoue, mais il posséde sa qualité imperméable sans I'odeur désagréable.

Pas de composition chimique nuisible — Le protecteur le plus pur qui soit.

Fait dans tous les wenres et grandeurs pour convenir i tous.

Chaque paire est garantie.

Donnez-nous une commande d'essai et recommandez-les & vos clients confiant en la garantie qu
accompagne chaque paire et vous verrez les résultats : “Des clients satisfaits et permanents” et c'est li ce
qui améne d'autres affaires, Ces protecteurs ne peuvent vous tromper car nous vous protégeons ainsi que
votre client.

Nous manufacturons aussi des culottes pour enfants, bavettes, draps de lits sanitaires, ceintures
tabliers, etc.

Demandez notre catalogue.

The ¢/'\ Manufacturing Co.

MIDDLETOWN, Conn., U. S. A.

Manuiacturiers de s DeGRAFF & PALMER, Agents de vente
Marchandises de Qualité 222 Quatibgs Arguss, NEW,YORK (anele 184me rv.
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UN IMPORTANT PROBLEME COMMERCIAL

DES PRIX UNIFORMES DOIVENT ETRE FAITS PAR
LES MANUFACTURIERS

La méthode de prix uniformes fixés par les manufacturiers
conduit a l'établissement de prix fixes pour le detail, et la prati-
que de prix hixes dans le detail permet aux manutacturiers de
maintemr une haute supériorite de qualité dans leurs produits
L'applicadon d'un tel principe rend les detaillants capables de
réaliser un profit nécessaire et légitime et aide & la suppression
des rabais dans les prix, provoquant ainsi une incontestable ame-
horation des conditions du commerce.

Les prix fixes de détail seront une bonne chose pour tout le
monde, méme pour le consommateur qui y trouvera une garan-
tie de bonne fagon et de qualité. Sans doute, il n'aura plus cette
illusion d’

oir acheté exceptionnellement une valeur de $1.50 de
marchandises pour $1.00. Mais qu'il ne se désole p ce n'était
la qu'une illusion, et de la voir s'envoler ne lui enlévera pas une
cent de sa poche. La méthode du prix fixe dans le detail privera
le consommateur du plaisir qu'il avait & discuter du prix avec son
fournisseur avec un air de mieux s'y connaitre que lui. Mais ou
est le mal?

Les prix étant uniformes, I'art de vendre, des commis et
des patrons, et le bon service d'une maison seront de forts
atouts entre les mains des détaillants dans la partie continuelle-
ment engagée avec le client, et ce dernier n'en aura-t-il pas par
contre-coup, le bénéfice? Pour le marchand, chaque ordre pris
correspondra & un profit certain et non & un bénéfice probléma-
tique et imaginaire; quant au consommateur, il sera toujours
assuré d'une livraison satisfaisante et d'un service empress
deux choses qui comptent dans tous commerces.

Jetons, si vous le voulez bien, un rapide coup d'oeil sur les
conditions présentes du commerce. Les agents de production et
de distribution de la marchandise se divisent en trois classes hien
distinctes et ayant chacune ses attributions bien circonscrites: le
manufacturier qui établit 'article ou le produit; le marchand en
gros qui en assure la distribution et le marchand-détaillant qui
le vend au consommateur.

Pour tout homme raisonnant sainement il est bien évident
que chacune de ces catégories qui forment le rouage du com-
merce, qu'elle manufacture, qu'elle distribue ou qu'elle vende un
produit, doit s'assurer un profit réel, déduction faite des dépen-
ses occasionnées par la fabrication ou la vente de la dite mar-
chandise.

Le manufacturier qui fournit le capital, le produit, et trés
souvent se charge des moyens de provoquer la demande doit étre

couvert de ces dépenses considérables par la vente de son article
et doit en plus de ce remboursement de frais s'assurer une petite
marge en sus qui représentera son bénéfice

Le marchand en gros auquel incombe le role de distributeur,
de chercheur de débouchés, doit se garantir de ces frais de dis
tribution et obtenir un certain profit rémundérateur de ses efforts
et de sa peine

Quant au détaillant, il doit voir rentrer dans sa caisse tous
les frais qu'il expose en location de magasin, soins et precan
tions pour la tenue de l'article et mille petites dépenses de Ctail
qui représentent parfois un gros montant et qui sont absolument
nécessaires pour assurer le débit efficace au consommateur, en
méme temps qu'il doit lui rester une certaine majoration gm
pstituera le bénéfice de son entreprise

Ces 3 classes aussi nécessaires l'une que les 2 autres, pour
1a production et la dispersion des marchandises dans des condi
tions normales et satisfaisantes, doivent obtenir un bénéfice @
la fois certain et rémunérateur.

Voyons ce qui se passe souvent en réalité

Un manufacturier marque par exemple un certain article
prix de $1.00 avec un escompte de 25% pour le détaillant et un
escomptz de 10% pour le marchand de gros.

11 fait annoncer libéralement par la voie de la publicité que
cet article est vendu chez tels marchands & tel prix. On peut
penser & premiére vue qu'une telle gradation d'escompte est des
plus correctes et doit donner satisfaction & tout le monde. Le
10% du marchand de gros semble devoir lui étre suffisant vu
son important débit, et le peu de frais qui lui incombent, tandis
que le 25% du détaillant parait correspondre & merveille
genre de travail,

Or, il peut se faire (et cela se voit malheureusement trop
souvent), qu'un gros consommateur traitant directement avec le
manufacturier obtienne de lui un escompte de 25%. Le détail
lant qui avait coutume de fournir le dit consommateur ne tarde
pas i ressentir la perte de ce bon client et il en apprend le pour
quoi, par la suite. 11 ne manque pas d'en faire le reproche amer
au manufacturier qui lui répond: “Pourquoi n'achetez-vous pas
par plus grosses quantités pour bénéficier d'un 10% supplémen
taire? A mon sens, le client dont il est question, de par son im
portance, 4 droit autant que vous 4 une ristourne de 25%"

Le détaillant suit le conseil du manufacturier, achéte une
plus grosse quantité de l'article dont il s'agit et se hite de
rendre visite 4 son ancien client auquel il dit: “Pour re-
conquérir votre clientéle, je vous vendrai le méme article
25 p.c. moins cher que vous ne me l'achetiez précédemment.”

son
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Et il obtient un ordre en poussant un soupir d'aise pour
avoir sauvé une toute petite partie d'un bénéfice qu'il avait
cru & jamais perdu. Mais, ce n'est pas tout. De son coté le
marchand de gros s'apergoit de la diminution soudaine sur
venue sans raison apparente sur larticle dont nous par-
lons, il fait une enquéte i ce sujet et découvre le mot de
I'énigme. Va-t-il se laisser rejeter ainsi de la circulation
sans chercher & maintenir sa place au soleil, va-t-il renoncer
4 la vente de larticle? Non, 11 se rend directement chez le
consommateur et lui vend toujours le méme article an prix
primitif avec 25 p.c. et 5 p.c. d'escompte,

Dans tout ce cahos que deviennent les bénéfices des 3
classes qui assurent la production et la distribution?

Pour ce qui est du manufacturier, c'est le plus heurcux
des trois; son bénéfice ne se trouve pas endommagé diree
tement par cette lutte engagée autour de son produit, Quant
4 celui du marchand de gros, il descend de 10 pe. & 5 pe.
tandis que les dépenses de distribution augmentent, Le dé-
taillant lui, doit ou renoncer entiérement i faire des affaires
sur l'article choisi, ou bien alors abaisser son profit de 25 p.c
plus 5 p.c, c'est-d-dire le réduire & 5 p.c. tout en courant le
risque de se charger d'un stock plus considérable que d'or-
dinaire,

Et dans cette désorganisation compléte du véritahle sys-
téme commercial que devient donc ce sentiment judicicux
d'un profit équitable pour tous?

Le détaillant, s'il veut conserver sa clientéle, devra subir
le rabais considérable consenti par ailleurs et scs ventes
marqueront de fortes pertes, parce qu'un § p.c. de profits
signific un 20 p.c. de perte si 'on tient compte de ce qu'il
en coiite pour tenir un commerce de détail. Sa situation de
ce cOté est peu brillante et force lui est de se retourner
d'un autre cité §'il ne veut pas aller & la dérive,

Peut-étre qu'en se refusant i vendre l'article du manu-
facturier en défaut et en passant une entente dans ce sens
avec les autres détaillants, il fera tomber ce systéme de ra-
bais et supprimera toute combinaison entre le manufactu-
rier et le marchand de gros. S'il peut trouver une autre ma
nufacture qui ne subisse pas cette influence néfaste et ne
se préte pas & ce genre de trafic, il pourra refuser catégori
quement de vendre I'article incriminé et faire de la propa-
gande pour un autre. Mais les conditions sont-elles les mé
mes et se prétent-clles aux nécessités particulicres du com-
merce de chacun?

Mais reprenons le role du marchand en gros au point
olt nous Vavons laissé. 11 a tot fait d'apprendre que le dé-
taillant a imité son rabais de 25 p.c. et 5 pe. 11 sait qu'il
achéte maintenant par grosses quantités et par conséquent
paye les mémes prix que lui. Sa situation n'est pas moins
critique que celle du détaillant, 11 est acculé a linertie, Va-
t-il se croiser les bras et se lamenter, sans plus? Non. 1] va
retrouver le consommateur, objet de tous ces cnnuis et lui
tient ce propos: “Voici, Monsicur, mon catalogue, ma liste
de prix de vente et I'escompte que je fais au commerce de
détail; donnez-moi la préférence pour larticle que je vous
fournissais autrefois et je vous accorderai mes prix de gros
pour tous les articles dont vous aurez besoin ¢t o
dans ma brochure, vous n'aurez plus bes
tail.”

Et le manufacturier que dit-il de tout cela? Qu'en pen-
se-t-il.  Ses sentiments en l'occurrence sont plutit  complexes
11 pense que le détaillant en genéral méconnait ses propres
affaires; donnez-lui un escompte extra, dit-il, et il s'empres-
sera d'en faire profiter son client; il se plaint des méthades
de publicité du manufacturier, et se garde bien de pousscr

ntemis
n d'acheter an dé

par lui-méme la vente de nos articles, il substitue quand il
le peut, tout autre article & nos articles de marque; tout ceci
nous force & chercher par nous-mémes 'écoulement de nos
produits, parce qu'il ne s'en occupe vraiement pas sé
ment,

Voici poussée peut-étre un peu au noir, mais pas si exa-
wérde qu'on pourrait le croire la situation actuelle, Le manu-
facturicer cst sarcastique ¢t tracassier; le marchand en gros
est rampant et tremblant, le détaillant est indigné et décou-
ragé. Fn vérité, ¢’est 14 une triste situation qui ne saurait
conduire & une ¢re de prospérité en affaires,

Le f

hations i

abricant lui, se lave les mains de toutes ces pertur-
P'ordre existant dans le commerce. Cela ne me re-
garde pas, dit-il, j'essaye de plaire & tout le monde et per-
sonne n'est content; je sais que mes articles se vendront,
i'ai eree la demande et le consommateur les réclamera, dit-
il s'adresser directement & moi. Si les marchands de gros
et les détaillants s'entrebattent, cela n'entre pas dans mes

Clest done aux détaillants de s’entendre et ils devraient
nommer une commission choisie parmi leurs membres et
quiaurait pour mission d'examiner la valeur des articles
qu'ils vendent et d'en fixer le prix normal qui devrait aprés
entente ¢tre pratiqué uniformément par tous. Un tel travail
confic & des gens expérimentés et on ne peut mieux quali-
fiés pour un tel établissement, ne manquerait pas de porter
ses fruits et de changer avantageusement les conditions na-
vrantes que nous constatons journellement dans le commerce,

Ce principe a é1é appliqué depuis leux ans & New-York,
les détaillants se sont groupés étroitement pour lutter con-
tre un ¢tat de choses qui menagait de les ruiner et leur ef-
fort a ¢1é conronné de succés dans bien des lignes ou les
prix ont ¢1é ¢levés pour se maintenir & un taux uniforme.
Reancoup de ceux qui se montraient sceptiques quant aux
réultats d'une  pareille  tentative n'ont pas  tardé a4 se con-
vainere de sa suprenante efficacité, Les résultats ne feront
que s'accentuer et devenir plus rapides, pour pen que les ma-
nufacturiers y mettent un peu du leur,

Pourquoi n'en serait-il pas de méme au Canada?

Que le manufacturier fixe un prix uniforme de détail et
quil insiste pour que ce prix soit respecté et qu'il soit ap-
plique 4 tous les consommateurs sans distinction, Sans doute
une telle décision marquera un temps d’hésitation pendant
quelques semaines, mais a la fin, les affaires reprendront sur
une base profitable préconisée et réclamée par tout le com-

merce du jour,

Sila majorité

epte ce changement bienfaisant, les re-
tardataires et les insoumis seront fatalement amenés a se
joindre & leurs collégues plus sages, le prestige d'un article
ne fera qu'y gagner et les détaillants aussi.

Quant au marchand de gros, il ne devrait pas s'opposer
i une semblable amélioration. Son role est, & bon droit, jugé
nécessaire et il est Uintermédiaire tout indigné entre le fabri-
cant et le dé ant & canse de ses facilités de distribution,
Mais, il ne faut pas qu'il change la nature de sa situation en
prenant la place et du fabricant et du détaillant. S'il désem-
pare les organisations les plus solides, s'il bouleverse les con-
ditions du commerce et cause les plus gros  dommages an
manufacturier et au détaillant, son role devient nuisible et
sa suppression  s'impose. Mais il n'en n'est pas ainsi, en
réalite, il est an contraire tout disposé, croyons-nous, i pré-
ter main forte an détaillant ¢t a entrer dans toute combi-
naison capable d'améliorer sa situation telle que celle d'un
prix de détail uniforme,
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LE COMMERCE DE DETAIL CONTRE LES MAISONS
A SUCCURSALES.

De nos jours, le commerce de détail, que ce soit dans 'épi
cerie ou la nouveauté, est en but a une Jutte acharnée de la part

des ctablissements de vente @ succursales, Ces multiples insti

tutions cherchent peu @ peu @ prendre la place des petits et des
moyens commergants, ¢t il faut bien avouer que graduellement

elles y arvivent, Clest done un peril contre lequel il est urgent

de se défendre énergiquement; c'est une question de vie on

de mort pour les detaillants, et ils ne sauralent accepter cette

supplantation sans une résistance desesperee

Dans wne telle lutte le public doit prendre fait et cause
pour le detaillant

A premicre vue il peut sembler que le public ait plus d'a
vantages 4 se fournir a4 ces nouvelles institutions quau mar
chand ordinaire, la foree de leur capital et Fimportance de leur
débit devant lenr permettre de pratiquer des prix plus réduits
et par conséquent de diminuer la cherté de la vie

Et de fait, c'est bien 1 le cheval de bataille qu'enfourchent
volontiers ces grosses socidtés qui ne se font pas faute de cla
mer @ tous les échos le taux modique de leurs produits et l'in-

téret qulil y a pour le consommatenr i s'adresser @ eux

On ne saurait trop s'clever contre la pritention quiont ces
sortes  d'ctablissements de jouer dans notre socicté contempo-
raine, le role de bienfaiteurs de humanite en facilitant aux gens
le moyen de se nourrir ¢ de se vtir & meilleur compte que 8'ils
s'adressaient dans les maisons specialistes

Pour un pew, on dirait que les capitalistes qui les ont fon
dées n'ont poini poursuivi un but mercantile, quils ont éte ns
pirés par les sentiments de Valtruisme le plus clevé!

La vérité, cest que les établissements de vente a succursales
multiples cherchent & faire disparaitre les petites et moyennes
épiceries et @ les absorber en totalité

Pour arriver & ce but, ils ne reculeront devant aucun sacri
fice: ils vendront & perte si hesoin est, pendant un certain temps
et T'on peut craindre que sous V'effort combing de toutes ces so
cictés, le commerce spicialiste ne vienne & disparaitre

Quie les gens @ courte vue se réjossent de cet état de cho
ses, nous n'en sommes point donne

Mais les autres, qui réfléchissent ?
nent-ils pas que la concentration du commerce en un tres petit

Comment ne compren

nombre de mains méne & Vaccaparement et au trust?

Le consommatenr anjourd’hui, peut se réjouir de la concur
rence qui s'éablit entre le grand, le moyen et le petit commerce;
Ta lutte
gichage des prix de
hind e

ceux-ci se traduit par un
gichage dont le
Oui, mais demain  qu'arrivera-t-il?

engagee par celui-la contre

vente, consommateur tire
momentancément
petit et le moyen commerce n'existeront plus que
rominalement ; lorsque les grandes sociétés seront devenues les

concurrence en un mot

Lorsque le

naitresses du marché; lorsque la
n'existera plus, n'est-il pas & craindre que ces sociétés s'en-
tendent entre elles pour relever leurs prix de vente et réeu
pérer les sacrifices qu'elles ont dit consentir & un moment

donné, alin d'enlever aux petits ¢ aux moyens commergants,

Ta clientéle qui s'obstinait a leur rester fidel
Il y a dans cette perspective de quoi émouvoir Popinion pu
Wligue, ot c'est la vision de cet avenir qui doit prédisposer le

consommatenr & réagir contre l'emprise de ces institutions, en
soutenant le dctaillant, car le jour onn ces conditions déplorables

devenues courantes, le  consommateur

et tyranniques seront
pourra se frapper la poitrine et s'accuser d'itre dans une large
resure 1a cause dun mal qui le mine

A L'ASSOCIATION DES MARCHANDS.-DETAIL-
LANTS
La section des marchands-tailleurs, succursale de Montréal
de I'Association des Marchands-Détaillants du Canada, Inc, a
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tenu son assemblee réguliere le jendy 231

En l'absence de M. L.-J. Soucy, preswdent, M. J-A In

occupait le fauteuil d'honneur. Apres lecture .
vocation, le secrétaire, M. L-O. Perrier, donna quelques ex
cations sur les pouvoirs que possédent les marchands dern

du Canada vis-d-vis des marchands de gros qui font
e de (ll‘ldll.
En vertu de sa charte, I'Association des Marchands Dol

leurs a le pouvoir de prévenir les marchands de g ks

doivent pas vendre en détail Le remade i apporter & cet ctat <y
choses sera discuté @ une prochaine assembled

La question des clubs a ¢té également abordie par les Ma
chands-Tailleurs. On entend par clubs (dans ce sens) les mar
chands-tailleurs qui distribuent & un certain nombre de chor
qui paient un Gollar par semaine, des cartes on senes e e

donnant le droit aux porteurs de commander—si la chance I

favorise—un vétement de $18 ou $20. Ce n'est ni momein
qu'une loterie dont la pratique peut faire du tort & hon nombre

Les nouveaux membres admis de 1'Association, Scetion e
Marchands-Tailleurs, sont: MM. J-A. Lemay, Oswald Lelwud

P. Jacobsome, le gérant de la Broadway Tailoring L.l
Barrette, Georges Marois,, A-11
Henri Brabant, Napoléon Leclair

A la prochaine assemblée, il sera discuté de I'
fixer des prix uniformes pour la confection de

Jeaumont,, J-R

pportunite de

vetement
Section des Marchands de Nouveautés.

La section des marchands de nouveantés de U'Associa

tion des Marchands-Détailleurs a tenu ¢galement son assem

blée réguliére le mardi 11 courant sous la présidence de M

1. O. Gareau. 11 y a été question de Porganisation du prochain

pique-nique qui aura lien & 'lle Perrot le mereredi 1o
prochain,

A LA CHAMBRE DE COMMERCE

La Chambre de Commerce a repris, le mereredi 2o mai
la série de ses assemblées régulicres, interrompues par les el

tions du 15 mai, puis par la Convention des Chambres de
merce de la Province, tenue a Trois-Rivicres

M. Armand Chaput présidait

En faisant allusion au Congrés des Chambres de Commer
Armand Chaput, pre
linterpréte de tous les délegnes en e

de la Province, tenue @ Trois-Rivieres, M
sident, s'est fait
que le Congre

wait été couronné da plus grand succes et quion
ne pouvait tarir d'éloges sur la fagon dont le comité de recep
tion de la Chambre de T

Au cours de la réunion les résolutions suwivantes ont

sis-Rivicres a requ tous les délégn

adoptée
1°“Que la Chambre de (
est heureuse de donner son enticre appr

nmerce du District de Montréal

ation ot " oon ura
gement au projet émis par les Voyageurs de Commer de
blier un Annuaire giéné

dans le but de mieux faire connaitre

al du Canada, en frangais et en anglai

notre pavs a l'étranger
et qu'elle souhaite le plus grand suceés & la réalisation de o
projet.”

2° Que le Conseil de la Chambre de Comm
résolution du 31 mars 1000, et demande anx antorit
pales d’amender le tarif du charroyage des marchandises
fagon & pourvoir aux intéréts, tant des négociants qui ont e
marchandises & expédier que des camionneurs et charretiers d'ex

mnic

press ou d'autres voitures publiques ordinairement employies o
requises pour la commodité du commeree

3° Que le conseil de la Chambre de Commerce a
avec un profond chagrin la mort de M. Guillaume Boivin, un
de ses membres, ancien vice-président et fondatenr de Ta Cham

\ppri

bre de Commerce; qu'il tient & proclamer que M. Roivin fut toun
jours un citoyen dévoué.
membre intéressé sans cesse au succés de notre Chambre qui

jouissant de l'estime ginérale, et un
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lui est reconnaissante, pour tous les services rendus.

Que copie de cette résolution soit communiquée & la famille
et aux journaux.

Etatent presents:

M. Armand Chaput, président; Adélard Fortier, 2e vice-
président; C-H. Catelli, Damase Masson, Jos. Fortier, Ludger
Gravel, J.-O. Gareau, Jos, Ethier, A-H. Hardy, Emilien Daoust,
N.-G. Valiquette, J.-O. Labrecque, Alex. Desmarteau, N. Si-
moneau, Jos. Filiatrault, W.-U. Boivin, secrétaire, F.-C. Lari-
viére, L-J-A. Surveyer, ].-T. Armand, J.-C.-G. Contant, Léon
Gagné, J.-H.-L. Marcil Lambert de Roode.

L’ASSOCIATION DES MANUFACTURIERS

L'assemblée annuelle de I'"Association des Manufactu-
riers a eu lien, le 13 courant, dans les salles du Canada Club
au Board of Trade. M. J. H. Sherrard présidait.

Les officiers suivants ont €lus par acclamation aux
difiérents postes ci-dessous désignés:

Président, Lt.-Col. Smart; vice-président, M.
Murray; T. D, Ponthriand, Sorel, et D. J. Fraser, St-Jean,
Les douze membres du conscil qui représenteront Montréal
sont: MM. Wm Rutherford, Wm Rutherford & Sons, Ltd.;
R. H. McMaster, Steel Co,. of Canada, Ltd.; C. S. J. Phillips,
Morton, Phillips & Co.; Geo. Esplin, G. & J. Esplin; L. H
Packard, L. H. Packard & Co, Ltd.; W. ]. Sadler, Sadler &
Haworth; S. J. B. Rolland, The Northern Mills Co.; T. P.

Howard

Howard, Phoenix Bridge & Iron Works, Ltd,; F. H. Hop-
kins, Dominion Wire Rope Mfg. Co, Ltd; Wm Waugh,
Boulter, Waugh & Co., Ltd.; E. A, Ro -rtson, Montreal

Cottons Ltd.; et T. H. Wardleworth, National Drug & Che-
mical Co., Ltd.

Le comité exéeutif a ensnite fait son rapport qui est des
plus satisfaisants. Le nombre des membres s'est augmenté de
33 durant V'année. Le succés dans le travail 1égislatif tant a
Québee qu'a Ottawa, a également dépassé les espérances.
Parmi les principales législations qui intéressent I'associa-
tion, on cite 'acte de Québec sur les corporations commer-
ciales; l'amendement satisfaisant de 'acte des compagni
I'extension du droit de vote pour les compagnies incorporées
dans les affaires municipales et la réduction des frais dans
les petites causes.

Le comité exécutif a adopté une suggestion du conseil
exécutif de I'Association 4 I'effet que le secrétaire de la suve-
cursale de Montréal, M. H. T. Mecldrum, soit nommé secré-
taire de I'Association pour s'occuper de la province de Qué-
bec et des Provinces Maritimes, Le rapport a été adopté sur
motion de MM. Smart et Jos. Fortier,

Ont pris part & la discussion, MM, H. S. Gourley, de To-
ronto, vice-président; T. Neshitt, président de la suecur-
sale de Québec; W. H. Rowley, d'Ottawa, et 'hon. J. D, Rol-
land, ex-présidents, le maire Rutherford, de Westmount, et
plusieurs autres.

LES PETITES INVENTIONS

On ne songe pas toujours a 'importance industrielle que
présentent les petits objects dont nous nous servons i tous
moments ¢t aux sommes considérables qu'elles ont fait ga-
gner i leurs inventeurs ou.., leurs constructeurs,

Le patin & roulettes, par exemple, dont le succés fut in-
vraisemblable, rapporta un million de dollars & son proprié-
taire.

On dit qu'Harvey Kennedy, qui langa le lacet de sou-
liers gagna plus de deux millions de dollars & cette opéra-
tion.

NOUVEAUTES

L'inventeur d'épingle de sireté qu
modeéle sur une fresque de Pomper et eut Pidée vranuent ge
niale de le faire breveter,
millions de dollars.

Qui croirait qu'on a pu avoir $50,000 de revenus pendant
plusicurs années
et faire pres de
fices avec des piéces meétalligues se fixant au talon et 4 la
pointe des souliers pour les preserver de usure!

A coté de autenrs qui ont
leur invention, il en est d'antres, et ¢'est la grande majorite,
dont les efforts et le travail n'ont guere servi qu'a enrich
les industriels habiles qui ont explone leurs brovets, Tel fut
par exemple, le malheurcux qui vendit 500 dollars sa paten
te des oeillets & crochet prine
qui rapporte encore des nnllions a la compagme explontante

arait-il, trouva son

gagna factlement une dizame de

en vendant gne balle munie d'un ¢lastgue,

3 million de dollars annuellement de bené-

ces reellement profite de

pour les souliers, mvyention

LES RAVAGES DU FEU AU CANADA—COMMENT Y
REMEDIER

Pendant les quatre premiers mois de la presente annde, la
valeur des propriétés détruites journcllement par les flammes
est de $68,258.

Huit millions '§ de dollars en quatre mois, voifd un joli
denier offert au dieu du feu en fumée. Clest cependant 1d l'exac
te veérité, nullement amplifiée.

Voici les pertes subies au Canada par le feu, mois par mois.

Janvier $3,002,650
Février 1,640,153
Mars 2,261,414
Avril 1,355,055

Total des 4 mois $8,250,272

Le fait A noter de ces pertes, c'est qu'elles augmentent an-
nuellement par bonds formicables.

Les chiffres ci-dessus donnés sont supérieurs de pré
trois millions & ceux des quatre premiers mois de 1911—e¢
ment $2,807,307.

Nous efforgons-n us de réduire ces pertes? Voila la ques-
tion importante. Pour arriver & un résultat dans ce sens, il
faudrait ordonner une révision de toutes les bitisses non con-
formes aux réglements de la protection du feu.

Da seconde mesure A prendre serait ¢'appointer des officiels
(ncn des fonctionnaires) pour faire observer rigourcusement le
réglement de préservation du feu en ce qui concerne les bitis-
ses.

de
cte-

Nous, canadiens, dans la plénitude et I'emportement de
notre prospérité, nous apportons trop peu d'attention i cette
mortelle perte économique du feu.

11 est temps que nous nous y arrétions cependant.

Aux Etats-Unis, la plupart des Etats ont des inspecteurs du
feu qui examinent les causes de chaque incendie, poursuivent
les incendiés et ordonnent la démolition des batisses qui sont
une menace de feu.

11s conservent aussi une liste des personnes déja victimes du
feu et il y a peu de compagnies d'assurance qui assureraient la
propriété de quelqu'un victime de feu d'une origine suspecte

Au Canada, la seule Province ayant un inspecteur des in-
eencies est le Manitoba.

La Province de Québec devrait bien considérer que la dé-
pense occasionnée par un tel poste, est loin d'étre inutile, que
Cest bien au contraire le meilleur placement qu'on puisse faire
d'une trés minime partie du budget provincial.
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LA CONVENTION DES CHAMBRES DE COMMERCE

M. J.-O. Gareau, président de la Section des Marchands de
Nouveautés de Montréal, traite la question d'une loi
de faillite uniforme

La convention des Chambre de Commerce s'est tenue &
Trois-Riviéres, les jeudi et vendredi, 23 et 24 mai dans la
salle principale de I'hotel-de-ville.

A l'ouverture de la premiére séance, M. G-A. Vandry, pré-
sident de la Fédération, présenta les délégués au maire, M. Nor-
mand, qui leur souhaita la plus cordiale bienvenue.

Compte-rendu est d'abord donné du travail accompli, et un
exposé donné des travaux @ accomplir.

M. Boulais prononce un discours sur les inondations, et M
J-0. Picard, de Québec, appuie ses remarques, aboutissant a
l'adoption d'une résolution demandant au gouvernement d'aug-
menter le nombre des brises glaces ainsi que ieurs autres
résolutions importantes.

M. J-E. Robert, M.P.P,, demande que l¢
déral vienne en aide aux municipalités qu
mages par suite des ¢boulis sur le Ricl

Aprés visite des principaux établ nts de la ville, les
délégués sont conviés @ un banquet, preside par M. J.-A. Pelle-
tier, président de la Chambre de Commerce de Trois-Riviéres

Assistaient & ce banquet, le maire, M. Normand, M. L Pré
fontaine, M. Armand Chaput, I'hon. Jacques Bureau; MM. J.-
V. Boulais, A. Fortier, Ed. Robert, T.-D. Bouchard, G.-A. Van-
dry, J-A. Tessier, M.-P. Dubuc, de Chicoutimi, et Marsh, de
Québec, ete.

Parmi les discours prononcés a la seconde séance, il con-
vient de détacher celui de M. J.-O. Gareau, sur l'importante
question de la loi de faillite.

M. J-O. Gareau rappelle les travaux exécutés & ce sujet par
MM. Catelli et O.-8. Perrault, deux ex-présidents de la Cham-
bre de Commerce du District de Montréal, et formule diverses
opinions dont nous résumons les plus importantes :

“A la troisieme réunion de la Fédération, pour faire suite
au travail élaboré par M. Perrault, le bureau de direction de la
Fédération, qui avait été chargé de préparer un projet de loi de
faillite pour étude, avait, dans le courant de I'année 1910-1011,
conformément au désir de la convention précédente, fait un tra-
vail trés minuticux sur cette question et le projet fut soumis a
la considération des délégués de la convention

Ce projet de loi, qui est trés complet et qui a nécessité un
travail considérable, est consigné dans le rapport de la conven-

uvernement fé-
issent des dom-

tion 1011 & la page 75.

“Je puis vous assurer, dit-il, que la Chambre de Montréal,
qui avait préparé ce projet et qui attendait les suggestions des
Chambres-Soeurs, n'a pas cessé de le tenir bien en évidence sur
son programme.

Ft elle ne sera pleinement satisfaite, sur cette question, que
lorsqu'une loi sévére, mais équitable et juste, pour le débiteur
comme pour le créancier, sera couchée sur les statuts de notre
pays.

Lorsque nous constatons I'augmentation extraordinaire,
journaliére de l'immigration cosmopolite qui améne avec elle
un contingent de commercants & mentalité différente, il est plus
urgent que jamais de protéger nos propres commergants ainsi
que les étrangers qui viennent dans notre pays, nous y apportant
leurs capitaux et leur énergie, par une bonne loi de faillite
claire, précise, sans complications et qui sera une protection
pour tous les intéressés.

La famille sociale au Canada, je la compare & un immense
arbre avec un tronc robuste dans lequel coule une séve féconde
et sur lequel viennent se greffer, chaque année, de nouvelles
branches.

Ces branches qui sont dans un état de développement extra-
ordinaire, grice d la séve excellente du tronc, sont les cultiva-
teurs, les classes ouvriéres, les compagnies de tiansport, etc, ete.

Le tronc robuste, la vie méme de l'arbre, c'est le commerce.

Maintenant, messieurs, dites-moi comment se fait-il que
nos arboristes fédéraux donnent tant de soins aux rameaux et
négligent tant le tronc?

Nous ne sommes pas jaloux si ces messieurs ont obtenu
des commissions permanentes pour veiller & leurs intéréts, mais
je dis qu'il est juste que le commerce, qui est le coeur,—l'ame si
vous le voulez,—de notre pays, ait aussi la sienne qui serait com-
posce, en majorité, de commergants connaissant les besoins mul-
tiples du pays et & qui pourraient étre soumises toutes les gran-
des questions commerciales telles que celle qui nous intéresse
dans ce moment et les questions de tarif, de douane, d'assuran-
ces, laxes, etc, etc.

Pour revenir & mes moutons, la loi frangaise, 27 juillet 1882,
d'aprés l'encyclopédie de Trousset, divise en deux classes les
commergants malheureux qui cessent de faire leurs paiements:

[ LE BANQUEROUTIER

Le failli est le commergant que des malheurs imprévus ont
obligé d'avoir recours 4 un concordat et qui peut, aprés preuve
de sa bonne foi, obtenir sa décharge et ne perd pas ses droits
civils et politiques.

Le banqueroutier simple, celui qui devient insolvable par
ses extravagances personnclles, ses endossements, ses risques i
la Bourse, défaut de ne pas tenir de comptabilité, etc, son cas
est du ressort des tribunaux de corrections, 4 prescription aprés
cing ans pour ses dettes et il ne peut reconquérir sa réhabilita-
tion et ses droits civils et politiques qu'au moyen d’'un jugement
par les mémes tribunaux, aprés avoir satisfait tous ses créan-
ciers.

Le banqueroutier frauduleux, celui qui cache ses biens, qui
est coupable de faux ou qui conspire avec des tiers contre ses
créanciers, etc., tombe sous la juridiction de la Cour d'Assises,
est puni des travaux forcés, est disqualifié pour la vie de ses
droits civils et politiques et n'est libéré de ses dettes qu'aprés
dix ans, toujours avec disqualification

1’Encyclopédie Britannique nous montre que les Lois de
Faillite existent en Angleterre depuis Henri VIII et qu'elles
sont semblables 4 la loi frangaise dans les considérations de la
mise en faillite, mais la condamnation & la prison a été abolie
depuis I'Acte consolidé des Faillites de 1850,

Aux FEtats-Unis, il existe une Loi de Faillite Fédérale

Tous les pays civilisés ont sur leurs statuts des lois de fail-
lite plus ou moins parfaites.

Le Canada, sur qui le monde a les yeux fixés, ol I'immigra-
tion, sans cesse grandissante ,accourt pour y investir ses cap
taux et y établir des affaires, a besoin d'une Loi de Faillite qui
sera de nature i inspirer la plus grande confiance aux capitalis-
tes, en méme temps que la plus grande protection aux créanciers,
une sécurité absolue et un crédit raisonnable aux commergants
honnétes.

Tei, M. J.-O. Gareau cite un article inspiré par les hommes
d'affaires d'Ontario, paru dans le “Dry Goods Review”, Toronto,
1er mars, 1012, intitulé: “Amendons la Loi de Faillite.”

Unissons donc nos efforts dans ce but, ajoute M. J.-O. Ga-
reau.

Le travail déjid fait I'an dernier, dit-il comme conclusion,
n'est peut-étre pas le “Nec Plus Ultra” de ce que nous pour-
rions désirer, mais il peut parfaitement servir de base a un
projet qui devrait étre soumis incessamment & chaque Chambre
de Commerce, Board of Trade, Associations de Marchands de




S

e e S i il i S

10 TISSUS ET NOUVEAUTES

Gros et de Détail et de Manufacturiers de notre province ct
des provinees-socurs

Je sugilre aussi que lorsque chaque Association aura bien
mirt le projet, un comité provincial, composé de délégués de
chague assoctation se prononce sur le projet et qu'ensuite, ce
comite provincial nomme un ou deux délégués qui seraient char-
ges de reprosenter les vues de leur provinee, devant un comité
val qui enfin soumcttrait le projet au gouvernement.
Je crois, monsieur le président, que cette suggestion d'une

LES VIT

LA VALEUR DES ECLAIRAGES DE NUIT DANS LES
VITRINES

Loi de Faillite uniforme devrait étre mise a I'itude et que cette
question ¢tant une des plus importantes, au  point de vue de
Yavenir du commerce canadien, elle mérite d'étre bien mirie
avant d'étre mise sur les Statuts de notre pays.

Mais aussi elle se recommande, pour la mé
notre attention spéciale et il appartient a cette Fédération de de-
montrer aux Chambre Socurs des autres provinces et au gouver-
nement la nécessité d'une action commune et immédiate pour
la réalisation de ce projet important.

e raison i

RINES

il projette l'achat immédiatement.
Cet appel au public est certes des plus cificaces, et les tout

petits maga
la rue, peuvent profiter du soir pour “pa
plus grands et pour arrcter le regard du passant aussi siirement
que les plus spacieux des magasins; il leur suffira pour cela
de disposer dans leur vitrine un jeu de lumiéres joliment com-
binces et dont I'éclat ne le cidera en rien & celui des voisins plus
conséquents,

ins qui n'ont que quelques pieds de devantures sur

Les marchands détaillants qui le plus souvent apportent un aitre™ autant que les
som particulier @ larrangement de leurs vitrines et s'ingénient
i trowver des dispositions gracieuses et originales qui ne peu-
vent manquer de plaire au public, n'ont en vue que l'attraction
qui naitra d'un tel travail pendant le jour, peu oat la pensce de
prolomger cette efficacité pendant les heures de nuit au moyen

NP —
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dun cclairage bien compris. Clest la une négligence qui peut
réduire sensiblement le chiffre d'affaires d'un détaillant, et si
cest une question d'économie, on peut dire qu'elle n'est guére
justifice, car une telle suppression de lumiére peut priver le né-
gociant de ventes qui eussent comblé et bien au deld, la petite
dépense occasionnée par cette pratique.

Le raisonnement pour prouver la valeur de cette illumina-
tion est des plus simples 4 faire.

D'abore ncontestable que heaucoup de personnes sont
retenues au cours de la journée par leurs occupations et n'ont
le temps de flaner sur les rues, boulevards et avenues, avec
Yunique hut de satisfaire leur curiosit¢ et plonger leurs yeux
avides dachats dans les vitrines. Si les hasards de l'itinéraire
au'ils ont & suivre pour se rendre & leur travail font passer des
patrons ou des employcés devant des vitrines attractives, il y a
beancoup de chances pour qu'ils n'y prétent aucune attention, et
l'on ne saurait vraiment dire qu'ils aient tort, car s'ils devaient
sarrcter & tous les magasins sur leur passage et y faire une
petite halte admirative, leur temps de travail y suffirait & peine
et ils passeraient leurs journées comme des écoliers indiscipli-
nis & faire I'école huissonniére. Tandis que le soir, une fois le
labeur terminé pour tous (car tout le monde travaille, méme les
riches) est-il rien de plus délassant de parcourir de l'allure
lente d'un promencur, telle ou telle rue, en s'arrétant aux de-
vantures intéressantes pour admirer? Et cest ainsi que chaque
soir un essaim grouillant de gens peu hatifs se répand dans les
rues des villes, allant instinctivement aux devantures ruisselan-
tes de lumicre quels que soient les articles mis en montre et
quelle que sait la ligne exposée.
s'arrétant aux divers magasins la per-
sonne euriense ait lintention ou le désir d'acheter; non, mais le
désir pent naitre de la vue d'un objet, ¢'un article ou d'un pro-
duit, il se peut méme que la personne qui regarde une vitrine
n'ait nul hesoin pour Tinstant, de ce qui s'y trouve, mais elle est
fort aise dapprendre que vous tenez tel article ou produit qu'elle
1 vainement cherché ailleurs, et elle ne manquera pas, le cas

, il est

Ne eroyez pas qu'en

En outre de cette facilité qu'ont les gens, le soir, de » arre-
ter aux devantures ct d'admirer tout a leur aise les choses ex-
posées, il convient de dire que la plupart des objets gagnent
souvent i ¢tre vus sous ce dome de lumiéres artificielles et que
les mille rayons qui tombent des ampoules électriques les avan-
tagent presque toujours. L'aspect général des devantures y ga-
gne aussi en agrément pour la vue ,le brusque contraste des par-
ties brutalement éclairées ot des autres rejetées dans T'ombre,
n'est pas désagréable a regarder, le scintillement de tout ce qui
m'roite et parait plus brillant sous la lumiére des lampes que
sous celle du jour, donne i certains magasins des aspects féeri-
ques; les alignements semblent plus réguliers et plus corrects,
les métaux ont plus d'éclat, les empaquetages sont plus plaisants,
les formes des objets se dessinent plus nettement soulignées
qu'elles sont d'un trait ¢'ombre, les bijoux ont plus de feu, les
étoffes, les cuirs, ont des reflets plus impressionnants, et il en
va ainsi de tout ce qui constitue les étalages des  devantures
dans toutes les lignes possibles et imaginables.

Il est méme certaines catégories d'articles qui ne peuvent
étre exposées d'une fagon vraiment cffective que le soir, comme
par exemple, les lampes et abat-jour de fantaisie, les imitations
de hois consumé en matiéres incombustibles pour chauffage par
le gaz, ete.

11 est done sage pour le commergant, soucicux de réussite,
de mettre i profit cette occasion quotidienne qui lui est offerte,
de mettre en valeur ses articles et produits et de faire remar-
quer la bonne tenue de son magasin

L'éclairage devra étre réglé selon la nature des produits ou
objets exposis, intense, ou ¢ ment voilé, éclatant ou diffus,
permanent ou changeant, mais toujours empreint d'un certain
cachet artistique et marqué au coin du goiit le plus parfait.

Mais dans ce procédé, comme dans tout d'ailleurs, il faut
éviter la médiocrité, il est préférable de laisser sa devanture
plongée dans T'obscurité plutdt que de 'éelairer chichement et
pauvrement

L'éclairage des vitrines, le soir, est un puissant auxiliaire

e

de la vente, il plaide la cause des marchandises aussi siirement
qu'un bon commis de vente

—_— I

(chiéant, de rendre visite & votre magasin. Votre adresse n'est
pas notée dans son calepin votre vitrine est gravée dans
ses yenux et dans sa mémoire, ce qui vaut heancoup miecux.

11 est hon de remarquer aussi qu'aux heures du soir, la pen-
sée dilivrée des soncis du travail est heancoup plus disposée i
T'observation minuticnse de ce qui attire le regard, c'est volon-
tiers que U'homme le plus affairé s'arréte un instant & examiner
auelgue chose qui Tintéresse particuliérement et dont souvent

11 est bon et sage de viser & 'éeonomic et de veiller & ce
qu'il ne soit pas fait de frais inutiles dans son 1
il faut hien se défier d'exagérer cette retenue qui, de qualité
au'elle est. pourrait devenir un grave défaut fort préjudiciable
a vos affaires. Sachez étre ¢conome sans parcimonie,

asin,
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A TRAVERS LA MODE

COSTUMES POUR LA PROCHAINE SAISON
Les premiéres nouveautés sont déja entre les mains des
voyageurs de commerce. — Peu d'ordres sont enregistrés.

Bien que beaucoup de manufacturiers ou leurs dessina
teurs soient a I'étranger en quéte de nouvelles idées pour
saison @ venir, beaucoup des premiéres lignes de costumes

ur l'automne sont déja présentées par les voyageurs

Les ordres pris tot dans la saison ne sont pas tre n

sequents. On pouvait s’y attendre car les wteurs  conty

nuent & s'en tenir & la réserve qu'ils ont adoptée pendant e
derniéres années. D'ailleurs Uintention des manufacturics
n'est pas d'obtenir maintenant des commardes important

Ces visite d'avant-garde faites par les voyageurs ont  pour
but de familiariser le commerce avee les nouvelles lignes et
de susciter un intérét suffisant pour provoquer la vis

acheteurs aux salles d’exposition des fabricants, A ce point
de vue les bénéfices d'une tournée prématurée sont loin %
tre a dédaigner

Robes pour le commencement de l'automne.

Il n'y a que les robes destinées a étre détaillées a  des
prix moyens et populaires qui aient ét¢ offertes pour le com
mencement de 'automne.

Ces vétements sont surtout établis po

rue, bien que dans ces lignes soient compris quelques mode
les de chiffon, de messaline et de satin de nuances légéres

Les serges viennent de nouveau en téte du mouvement
les couleurs taupe, bleu marine, brun étant les favorites alors
que le noir est également largement représente

Les messalines conviennent parfaitement aux modéles
simples étant ordinairement employées avec une fine rayure
blanche ou de teinte formant contraste

Les charmeuses sont trés appréciées de la majorité des
manufacturiers et il y a une montre importante de ce genr
dans les meilleurs numéros

Le crépe de Chine prend résolument les devants et I
broadcloths légers font partie des vétements de prix moyens
On pense cependant généralement que les meilleures quali
tés de broadcloth se rencontreront dans les articles de prix
élevé

Les lignes réguliéres d'automne sont lancées vers le 1
juin et la plupart sont marquées a un degré considérable par
les velours a cotes (velveteens) et les corduroys

Les chiffons, les grenadines de fantaisie, les voiles e

couleur, les crépes de brocard et les satins, les crépes ol

meuses, les velours unis et de fantaisie sont parmi les tissus
en faveur pour les robes d'automne et de 'hiver a venir

QUELQUES STYLES PANIER

Les robes d'automne présentent des modéles gracieux de
paniers modifiés.

Il n'y

genre panier, car ce style a été jugé pratique en méme temps

a plus d’hésitation & avoir sur le port des draperies

que des plus gracieux

Les paniers ont I'ampleur nécessaire qu'ils comportent
arrangée de telle maniére que les hanches restent parfaite
ment plates, le drapage

étant disposé a la hauteur du

Quelques-uns de ces styles appelés  paniers  modifiés
tombent tout droit en bas, au lieu d'étre drapés et sont sim

plement coupés dans la forme évasée qui c:

ractérise le pa
nier, ils présentent ainsi un effet fuyant sur le devant avec
un fini en pointe au centre de derriére

Quelques modéles de panmiers sont détachables et l'idée
de cette modification facultative n'est pas mal venue car elle
permet 'emploi du panier tout comme son retrait, donnant
ainsi deux effets différents de la méme jupe

Dans ces derniers modeles, le panier est attaché i la cein

ture, la robe étant confectionnée par-dessous comme une ju

pe ordinaire en permettant le port comme un simple modele
wee pans légerement fronees, les seules garnitures con
tant ¢ uff | ures ou simple ourlet dans le bas

11 existe de dessin paniers qu'il est difficile d
dire cel " mais & en juger par les ¢chantillons
pre tuellement « cut penser que les effets de  coupe
« C tenus par | roisement du drapage sur le devant
ot les plus en faveur

Nouveau manteau de soirée.--l.a partic supcricure cst
faite de dentelle et forme aussi les manches; le corps du v

tement

hée couleur champagne; les revers et

les manchettes sont en velours noir

LA ROBE ETROITE.
Quoiqu'on en dise, la robe étroite n'est pas morte, cha
que anndée on annonce sa disparition et elle renait légeére

ment modifice plus en vogue que jamais; déguisée pour la

pre
préférée entre toutes et verra luire encore de beaux jours

haine saison de minuscules paniers elle demenrera la
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LES EFFETS DE COMBINAISON.
Un des faits marquants de la mode pour les costumes
d'automne.

D'aprés les renseignements regus de I'étranger, il y a
une forte tendance d 'emploi, pour les costumes, de deux
tissus d'espéce différente ou de couleurs contrastantes.

Par exemple, une veste de satin blanc avec une jupe de
drap noir, ou bien une jaquette de taffctas de couleur avec
une jupe de voile blanc ou vice versa.

Ici, cette idée est développée pour la saison d'automne
par Pemploi de velours et de broadcloth, de satia et de broad-
cloth et de tissus de fantaisie et unis, Cette raaniére donne
naissance @ de trés gracicuses combinaisons ¢/ on en confec-
tionne un bon lot pour la saison prochaine,

On peut croire que ces modéles s'adresseront surtout a
la haute société et les manufacturiers d'articles a prix popu-
laires n'ont pas fait application de cette idée dans leurs lignes
d'automne, du moins jusqu'a présent.

STYLES EN COSTUMES

Les costumes avec jaquettes i coupe évasée longues de 32
pouces pré i dans les lles lignes,

Les complets avee jaquettes longues de 32 ct 34 pouces
sont ceux qui attirent le plus lattention pour la saison pro-
chaine; les jaquettes sont faites le plus souvent en effet évasé.

Le col Robespierre est employé de plus en plus et les
acheteurs sont favorablement disposés a son endroit.

Ce col est généralement retenu @ un petit gilet fait de
velours de broadcloth ou de satin ou d'une garniture sem-
blable & celle de la robe.

Les effets de ceintures rencontrent de nouveau la faveur
du public, principalement les demi-ceintures de dos.

Les jupes des costumes sont en grande variété, l'intro-
duction des plis ouvrant un large champ aux dessinateurs.

Certaines jupes ont de larges pancaux avec des groupes
de plis entre chacun d'eux; d'autres sont garnies de plis sur
chaque coté devant et derriére; quelques-unes n'en ont que
d'un coté.

On voit aussi des modéles de jupes complétement & plis.

Les jupes plissées en accordéon se font également, mais
beaucoup d'étoffes ne conviennent pas pour ce genre et sont
trop lourdes pour cette forme de plis.

Les paniers modifiés sont employés dans les modeles
habillés ct la plupart des manufacturiers pensent qulils ne
feront que croitre en faveur i la prochaine saison, .

VETEMENTS DE DESSUS POUR L'AUTOMNE
On remarque beaucoup de numéros en tissus velus et en
drap.

Il n'y a eu quiune faible somme d'affaires faites en véte-
ments séparés pour la saison prochaine, mais la tendance est
excellente pour vétements de dessus et les manufacturiers
se préparent en conséquence,

Pour linstant U'intérét se porte presque exclusivement
sur les qualités populaires. Les représentants des maisons
qui se spécialisent dans les pluches, les aculs ¢t autres
tissus velus, ont pris d'excellents ordres dans les  sortes
moyennes et hon marché et on espére également  que  les
meilleurs numéros se vendront aussi largement.

On constate des conditions semblables en ce qui concer-
ne les manteaux de drap, Les principaux achats ont été faits
pour les sortes & prix populaires. Ces derniers sont représen-
tés par les chinchillas, les effets rugneux de fantaisic, les zi-
belines, les lourdes serges et les cheviottes,

LES MANCHES LONGUES PREDOMINENT

La pleine 1 des hy érise la plupart des
nouveaux manteaux, robes et vestes d'automne.

La question de la longuenr des manches a été pratique-
ment réglée, si I'on en juge par la quantité de manches lon-
gues figurant dans les lignes d'échantillons de la  nouvelle
saison. Ceei s'applique aussi bien aux manteaux qu'aux ves-
tes et corsages.

L'ampleur des épaules est vue & un degré considérable
de pair avec les nouvelles manches, quoique le style ajusté
soit aussi représenté. La préférence se porte sur une manche
modelée au bras au-dessous du coude, des petits  boutons
étant souvent posés & mi-chemin du coude pour garnir le
dessous de la manche jusqu'au bord.

D'autres modéles ne sont pas si étroitement ajustés et
comportent une manchette retournée au poignet et une ru-
che tombant nonchalamment sur la main.

Le style mousquetaire est adopté dans certains tissus,
tels que le chiffon, le satin et le crépe, le dessus de la man-
che étant ouvert de I'épaule au poignet.

Certaines manches sont découpées, et laissent voir des
entre-deux de tissus de nuances contrastantes ou de garni-
tures,

Les boutons sont employés @ profusion, ordinairement
en effets d’ornements,

Toutefois, les manches de trois-quart ne disparaitront
pas complétement, et les vétements habillés se feront avee
des manches de 34 aussi bien qu'avec des manches de pleine
longueur,

De fait, la longueur des manches, dans les articles su-
périeurs, dépend surtout de la coupe du vétement, et la for-
me ample avec épaules ou genre kimono réclamera une man-
che plus courte que les styles ajustés,

LES CORSAGES POUR LA PROCHAINE SAISON.

Une large variété de tissus est employée pour blouses et
corsages,

Les chiffons, soit en uni, soie en fantaisie, tiennent en-
core la téte pour les corsages habillés, Les manufacturiers
n'ont rien trouvé dans les autres tissus qui put prendre la
place du chiffon. La plus grande partie des nouveanx mo-
déles habillés sont faits de chiffon on d'une combinaison de
soie et de chiffon,

Les corsages de charmeuse seront de bonne vente, ainsi
que ceux en crépe de Chine, en dentelle d'allover et en satin,

Les soies de fantaisic sont employées en assez grosse
quantité et I'on rencontre dans ces lignes quelques taffetas,
spécialement en noir,

Les corsages en voile, en lingerie et en toile seront por-
tés avantageusement pendant hiver et les manufacturiers
ont établi de jolies lignes dans ces genres de tissus,

Les manches longues et les cols hauts sont les signes
caractéristiques de presque tous les corsages, bien qu'on en
remarque cependant avec des manches de trois-quart et des
encolures dégagées,

Une grande quantité de boutons est utilisée en effets
d'ornements et des plissés de dentelle finissent souvent le
bas des manches et l'encolure,

R —
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LES GARNITURES DE ROBES

LES GARNITURES DE ROBES

Les producteurs étudient soigneusement les indications de
la mode pour l'automne

En ce moment pen d'affaires sont traitees en garnitn
res de robes, Les affaires de la saison courante ne termi
nées et ecelles de la saison d'automne ne sont pis encore
commencées, Les représentants des grosses miisons da Ca
nada et des Etats-Unis sont actucllement en Furope pour
recueillic des indications  précises permettant d'clabilic une
seric de styles pour la prochaine saison

Les petites boules de coton en erochet sont & pea pres
uniquement le seul ornement actif de 'ete, Elles pe sont
vendues largement dans les plus simples formes et & un de

gre moindre dans les effets de fantaisie

Les franges

Personne ne sait a cette heure quelles seromt les garni
tures qui scront populaires a automne, mis heaseoup de
tabricants ¢t d'importateurs parlent a mots cotverts  de
frange Les franges de boules de soie et ke tyles de soies
rugucuses avee nocud sont tenues en bonne estime ¢t men

tionnes favorablement, On pense que la demande se portera

surtout sur les largeurs moyennes et étroites

Garniture de pierres du Rhin

Les confectionneurs de robes commencent 4 lancer les

tissages d'argent, les bandes de cristal et les franges de
cristal principalement en largenrs étroites

Les pierres du Rhin seront yraisemblablement en forte
demande aussi bien en bandes de fantaisie que comme or

nement sépare,  Sous cette derniere forme, elles seront em

ploy¢es comme bhoutons

On a grande confiance également dans les tuniques en
or, argent et jais

On remargue une tendance & la rénovition de In tresse
et Paris semble étre favorable a cette forme d'ornement

Comme point marquant, on peat encore noter wne préfd
rence pour les lourds effets frappants de rayures plutot
que pour les mélanges

Les pierres de couleur ne seront pas neégligées, parmi
celles-ci, les pierres bulgares tiendront le pa

Les effets ondulés jouiront d'une vogue enviahile

BONNE ATTENTION POUR LES CEINTURES,

La mode préconise 'emploi de ceintures sur les robes de la
prochaine saison,

Le fini-ceinture croit rapidement en faveur pour les robes
élégantes du dehors; de fait, quelques-uns des plus gracieux
modeéles offrent des effets de ceinture, cette derniére étant
cuvent faite du méme tissu que la robe ou combinée parfois
avee différentes espéces de cuir,

Cette introduction des ceintures n'implique pas le ehan
gement de la taille; elles seront employées d'une fagon abso
lument normale comme simple ornement et ne viseront en
ancune maniére 4 modifier ou & accentuer les formes du
huste

Différentes espeéces de ceintures sont montrées pour l'au-
tomne; les modéles en Suéde, en cuir vernis, métal et peries
sont parmi les plus gracieux, Les ceintures sur les vétements
d'été tels que robes de plein air, modéles en toile pour le port
de la rue, jupes en soie et corsages semi-taillewr ont é1é hien
weeneillies et les manufacturiers pensent que Ia saison d'au
tomne leur sera favorable et qu'on rencontrera beaucoup de
fini-ceinture

Fourreau nouveauté.—De genre Indes Orientales, ce
fourrean est fait de soie brochée de conleur mauve et garni
de soie de couleur or. C'est un drapé dont les coins sont re-
tenus en avant par des motifs de chiffon terminés par des

boucles de ceintures

CE QUI SERA PORTE.

On portera des broderies anglaises incrustées dans de la
batiste, dans du linon blane ou de couleur, avee nuances
piles; le soufre sera une des nuances préférées de la saison;
méme le jaunc est une couleur & la mode qui scra fort en
faveur

On portera des fourreanx de batiste blanche, incrustés
de Valenciennes on de broderie @ jour sur un fourreau blanc
ou noir, en satin souple

La robe sera ornée de noends de velours ou de satin
noir. On portera sur ces robes des petits cols en batiste ciel
avec ourlets a4 jour, en nuances rose, paille ou noir,
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Radium

Le magasin le plus fréquenté en ville

est celui ou I'on vend de la BONNETERIE RADIUM.
Le marchand n'ignore pas quelles sont les lignes favo-
rites du public et il maintient la haute réputation de
son magasin en ne vendant que des articles de qualité
éprouvée.

Les Bas Radium portent cette marque

sur leur boite et sur chaque semelle figure la marque
de commerce de Perrin.

Ces deux indices sont pour vous une garantie certaine
du développement de vos ventes, de 'augmentation de
vos profits et de la satisfaction que vous donnerez a
vos clients.

L’acheteur qui sait établir une judicieuse différence
entre les articles qu'on lui présente, reconnaitra immé-
diatement que ces deux noms sont I'indication de la
meilleure bonneterie de Soie et en fil de Lisle qui
existe.

Perrin Freres & Cie.

28 Square Victoria, Montréal.

>
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LES JUPES

NOUVELLES JUPES EN MOUSSELINE.

Lignes de jupes a coupe élancée avec garnitures étroites,

d'automne

Nous espérons avoir une trés bonne saisor
pour les jupes de mousseline blanche, nous disait un des plus
gros manufacturiers de ce genre d'article, €t nous avons pre

paré pour les lignes d'antomne plus de medéles que d'ordi

naire Nous avons smivi les tendances de la mode d'aussi
prés que possible, de sorte gue nous avons ¢abli une grande
varieté de modéles dont pas un ne mtrarie le gont actuel

prononeé pour la silhonette élancé

En contirmation de ces dire nons ms remarqué plu
sieurs modéles suivant étroitement les lignes du corps. s
étaient terminés a la hase une hande droite de broderie
garnie d'un ruban courant le long du hord supéricur

Ces jupes n'ont pas de doublure et un ajustement 4 la
taille patenté les caractéris,

Les jupes blanches de formes plus ou moins conserva
tives présentent un pliss¢ de hroderic ou de dentelle a la bor

dure avee une doublure brodée trés étroite. Ce dernier or
nement est d'aillenrs trés minee et n'enfle nullement le vo
lant de dessus

JUPES SEPAREES POUR L'AUTOMNE.

Les lignes contiennent beaucoup de nouveautés en paniers
modifiés et en effets de plis.
Les confectionneurs de jupes séparées présentent cette
saison une ligne particuliérement intéressante
L'introduction de la jupe panier et de la jupe 4 plis, a
contribué a rendre leurs lignes attrayantes et un assortiment
d'excellents mod “les a été établi
Jien que quelques paniers extrémes soient montrés, on

ne peut s'attendre 4 une la vente dans ce genre, tandis que

la forme panier moditiée qui a donné naissance a4 de nom
breux numéros semble appelée & remporter un succés con-
sidérable

La jupe a plis accordéon est confectionnée en différents
tissus.  Tandis que quelques-unes d'entre elles sont de sim
ples modéles de plis accordéon, d'autres montrent lintroduc
tion de plis accordé

1 et de pancaux ou tabliers, ou de plis
accordéon et tuniques ainsi que diverses idées nouvelles de
ce caractére actuellement en cours de confection

Les jupes a plis  sont particuliérement  prédominentes
dans les lignes nouvelles, car elles ont un caractére d'inédit
et sont pratiques, répondant aux besoins de toutes les fem
mes

Les proupes de plis sur le ¢oté et derriére figurent dans
certaines lignes d'antomne

On rencontre aussi des tuniques simulées

Les jupes unies fagon tailleur ne sont pas éliminées, bien
au contraire, et les gracieux modéles garnis de boutonniéres
ou de boutonniéres factices feront fureur et se vendront
librement

LES JUPES A PLIS SONT EN FAVEUR

11y a profusion d'ornements de plis dans les nouvelles lignes
Lorsque tous les modéles-types de robes seront au com-
plet, on pourra se rendre compte des nombreux motifs de
plis introduits dans 1a mode sous différentes formes
Ceci ne veut pas dire que les nouvelles jupes auront une

ouverture ici et 1, mais posséderont de veritables plis a
lant le plus souvent de la taille jusqu'a Vourlet du b
Certains modeéles  presenteront effer de p partant

a la hauteur du genou et descendant jusqu'an

Il y aura probablement aussi quelgu modoles drapés
aux hanches, ce qui n'est qu'une variante du panier

Les paneaux de larges plis devant et derriere forment

Kobe de taffetas rayé.

des styles bien différents et sont rangeés dans la catégoric
des jupes unies

Ces pancavx ne font quun avee la robe, dailleurs, et
n'ont aucun point de ressemblance avee les varictés déta
chées que nous avons cues pendant les deux dernicres sai
sons,

Les plis sur le coté, et les plis en accordéon et piqués
constituent également de bons styles, mais la mesure de la
Jupe est ordinairement de 2'§ verges envir

1. bien que les
vétements bon marché montrent parfois une largeur d'envi
ron 2Y; verges
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D. 819 $2.12% la douzaine.

Tout ce que nous dési-
rons c'est que nos clients
demandent a nos repré-
sentants de leur montrer
ces cinq lignes spéciales

pour le mois de Juin.

~—

D. 813 $2 12'% la douzaine. D. 824 $2.12)4 la douzaine.

R. D. FAIRBAIRN CO., LIMITED.
107 RUE SIMCOE, TORONTO.
Président : Rhys D. Fairbairn, Vice-Président : F. J. Knight, W. C. CIiff.
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SOIES ET TISSUS

LES TOILES DOMESTIQUES

Le commerce attend que les manufacturiers revisent les prix

Les rapports venant des différentes parties des Etats-
Unis, demontrent que les détaillants ont pris note de la ré-
cente hausse qui, dans certains cas, a atteint prés de 15
pour cent. Ils prétendent que, au point de vue de la pro-
duction, la situation était moins bonne il y a un an qu'elle
ne l'est aujourd’hui, qu'on manquait alors de chanvre, tan-
dis que maintenant il y a abondance relative,

S'il est vrai que les salaires ont été légérement aug-
mentés et que le prix du charbon est plus élevé, les hom-
mes d'affaires bien renseignés ne croient pas que le coit de
production ait augmenté d'une maniére appréciable,
in attendant, les manufacturiers restent coi, attendu
qu'ils ont suffisamment de commandes en mains pour tenir
leurs usines en activité durant plusieurs mois encore,

On assure d'autorité qu'aucune commande nouvelle n'est,
ni ne sera donnée par les marchands américains pour les
toiles domestiques, tant que les manufacturiers n'auront pas
un peu taillé dans la cédule des prix actuels.

SOIES ET TISSUS VELUS

Pour l'automne et I'hiver
Les tissus les plus doux devront répondre aux exigences
de la mode

Les soies et satins les plus légers seront en grande de-
mande l'automne et l'hiver prochains.

On favorisera une séric de qualités des satins Char-
meuse, Le toucher, le fini et 1a souplesse du satin Charmeu-
se sont les trois qualités supérieures pour les effets de dra-
perie exigés dans les nouvelles adaptations.

Les satins-crépes trés légers veindront en second lieu.
Le crépe Charmeuse sera généralement favorisé et les au-
tres variétés auront aussi leur part de vogue.

Le Crépe de Chine sera généralement employé parce-
qu'il drape bien et se préte avec avantage 4 la broderie qui
1 trés en évidence 1a saison prochaine,

Les Messalines

Comme, les satins seront & 1a mode, il est certain que
tes Messalines auront un succés phénoménal, C'est un satin
léger possédant presque le méme fini et les autres qualités
du satin Charmeuse et il n'est que juste qu'il ait sa large
part de ventes.

Les crépes enrichis de fleurs de leurs propres couleurs
seront ay nombre des principales nouveautés,

Les dessins de velours brochés sur fond de crépe sont
de haute nouveauté, mais a condition qu'ils soient toujours
de la méme couleur que le fond, De fait, les crépes et ve-
lours ainsi combinés offrent un excellent exemple des deux
hauts styles de dessin et d'étoffe,

Les Bayadéres sont bien vues

Les Bayadéres vont bien avec les jacquarts, Les ultra-
bayadéres sont choisies de préférence pour les costumes
coupe-tailleur. Les étoffes bayadéres pesantes sont claire-

ment indiquées pour les toilettes de dessus et comme parures
Ayant remarque la tendance pour les bayadéres, les
manufacturiers de soics ont combiné la poy

line soie et
laine qui drape avec avantage ¢t est en tous points confor-
me aux exigences de la mode

Les effets de pois, bien introduits par Uintermédiaire
des taffetas, sont maintenant employés a enjoliver les tissus
bayaderes. Les chaines noires sont parsemées de pois, mais
toujours d'une seule couleur, Leur grandeur varie selon les
convenances pour costume tailleur ou pour toilette,

Les imprimés  Pompadour  parait avantageusement

si on les applique sur des toilettes de voile on de chiffon.
Les tissus légers

Les tissus de soie viendront au premier rang pour les
costumes légers, Les voiles de soie auront unc place assurée,
car ils s'adaptent parfaitement au drapage, Les chiffons sont
¢galement convenables,

Les soies grenadines & dessins brodés de méme couleur

seront bien représentées,

Au point de vue de la mode, il n'y a pas de place pour
le taffetas; les chiffons véritables feront exception,

Les clinquants courts a I'usage des couturiéres ont é1é
commandés pour des maisons pourvoyant i une clientéle
exclusive

On dit que des commandes ont été données a Lyon pour
des étoffes écossaises & carrcaux bleu et vert, Les étoffes
rayées bleu et vert sont aussi des nouveautés lyonnaises,
De fait, les tissus rayés sont encore les grands favoris des
manufacturiers de Lyon. De grands assortiments compren-
nent aussi les rayés pompadour.

La demande courante

Nous sommes en pleine mi-saison, et les importateurs
se débarrassent des restes du stock de nouveautés du prin-
temps, Naturcllement, les hautes nouveautés sont cotées a
des prix comparativement bas,

Les soies Jouy Foulards se vendent bien au détail qui
se prépare an commerce d'été

Les étoffes velues se vendront aussi
dernier,

cilement que I'an

Les manufacturiers étrangers de velours déclarent au-
tant de commandes qu'ils en pourront satisfaire a date pour
P'automne et Uhiver, Les importateurs américaing ont plus
de commandes dans leurs livres qu'ils n'en avaient 'an der-
nier a parcille  époque. Les manufacturiers du pays sont
¢galement fortunés,

Les velveteen et corduroy sont actifs sur les marchés
d'Europe et d’Amérique. L'un des principaux teinturiers de
Bradford, Angleterre, dit qu'il a plus de commandes des
manufacturiers qu'il n'en peut exécuter,

Les velveteen et peluches de fantaisie pour garnitures se
vendent bien sur commandes a l"avance. On dit beaucoup de
bien des imitations de fourrures dispendieuses,

La robe demi-habillée se fera en foulard, foulard créme
& gros pois noirs ou bleus, foulard gros bleu uni et le clas-
sique foulard bleu a gros pois blancs
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LES TISSUS BLANCS.

Le marché reste ferme.

La hausse a été maintenue et les stocks sont restreints.
———

Les tissus blancs pour robes et costumes se vendent bien
et les prix sont fermes. La vente des blancs piqués a dé-
passé toutes les prévisions et le marché manque des qualités
aux prix populaires. A l'ouverture de la saison, au mois de
juillet dernier, les manufacturiers bien au courant des ten-
dances de la mode en Europe, en commandérent certaines
quantités aux tisserands, avec 'entente que celles-ci pour-
raient étre angmentées au cours de la saison.

La prédilection accordée aux tissus mous et la vogue
éablie du blanc ont contribué a4 augmenter la vente du piqué.
Comme le procédé de production de cette marchandise est
lent, et que pen de filatures la fabriquent, l'approvisionne-
ment ne saurait étre excessif cet éé.

Les tissus cordés.

Les tissus cordés Ottoman de bonne qualité sont aussi
trés en vogue 4 cause du fini doux et mou qu'on leur donne,

Si les tissus Ottoman en général sont favorisés, il n'est
que naturel que les popelines de coton blanches viennent en
évidence.  La position des popelines blanches se trouve ren-
forée par la grande faveur accordée aux tissus a cotes de
toutes descriptions, de soie ou de laine, commandés durant
la derniére saison.

Le coton Agaric, mieux connu sous le nom de toile &
serviettes turque, est la haute nouveauté, Les bonnes gua-
lités ont é1é plutht rares ce printemps et certains manufactu-
riers en ont cessé la production pour cette année. D'autres
produisent de nouveanx tissus. On dit beaucoup de bien des
adaptations du coton Agaric pour I'été de 1013 et pour l'au-
tomne prochain,

Les derniéres nonveautés sont tissées d'un fil agaric de
moyenne grosseur sur un fond de crépe demi-transparent, et
I'on croit que ces adaptations de tissus agaric seront trans-
mises 4 la mode du printemps prochain.

Les tissus transparents, tels que les voiles de coton, se
sont vendus en plus grande quantité qu'on l'avait espéré a
l'ouverture de la saison, le printemps dernier.

Ceci est prouvé par le fait que les manufacturiers ont pu
angmenter les prix a la fin de la saison et indique que non
seulement la production de la saison a été distribuée, mais
que le tissu semble promettre pour une autre année.

Dans notre opinion, les voiles de coton blanc obtiendront
encore un succés phénoménal 'an prochain. La raison est
dans le fait que les voiles de soie et les chiffons de soie se
vendent bien, ici comme en Europe, et pour livraison immé-
diate. De plus, les grandes couturiéres emploient les gazes
de soie pour les costumes drapés. En général, par tout le
pays, les stocks de blane sont trés restreints, en gros comme
en détail, Cela signifie que, lorsque viendront les chaleurs,
ce qui reste de blane dans les magasins disparaitra pour faire
place aux nouveautés pour I'an prochain.

Les filatures n'ont pas de stocks, car la production a été
écourtée par les gréves,

Comme la main-d'couvre est plus chére et que le marché
n'est pas encombré, les prix sont fermes. Les marchandises
ont plus de valeur cette année qu'elles n'en avaient I'an der-
nier.

Les marchands de gros qui ont fait une spécialité de
toiles blanches, de piqués et de cordés Ottoman ont vu leurs
ventes augmenter en avril et en mai comparativement a la
période correspondante de I'année derniére.

& Y
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Printemps 1913.

Les producteurs préteront une attention particuliére aux
tissus poids-moyens, pour le printemps de 1013

Les draps poids-moyens seront du tissu cordé, favori du
moment. On emploira les cordés blanes pour 'ornementa-
tion des étoffes & fond blane, et les fabriques qui faisaient une
spécialité de tissus tout blanc, donneront de 'importance aux
rayures de couleur.

SOUS-VETEMENTS EN MOUSSELINE.

On note de réelles améliorati — Les binai
en vedette.

sont

La continuation de la vogue de la silhouette étroite dans
les vétements du dessus, tend a retarder quelque peu la grosse
vente de sous-vétements en mousseline.

Iin dépit de cela, beancoup de maisons mentionnent une
bonne amélioration de la vente et de véritables progrés dans
la qualité des marchandises vendues,

Beauconp de manufacturiers assurent que le vétement-
combinaison est celui qui se vend le plus.

Parmi les livraisons de mai et de juin on signale une
quantité¢ inusuelle de combinaisons de calegons et cache-
corsets, les variétés garnies de dentelles prenant le pas sur
les broderies.  On pent attribuer cette préf{rence au fait que
1< port de la dentelle est pius doux et plus Méger et convient
micux pendant la saison d'été,

Le calegon séparé vient en premiére ligne et est appelé
4 une excellente vente tout comme on peut envisager avec
raison l'angmentation des affaires en brassiéres. Les mai-
sons qui se spécialisent dans ces sortes de vétements de
dessous prévoient un brillant avenir pour les calegons séparés
s'ils sont dessinés ¢t garnis convenablement.

L.es acheteurs de sous-vétements en mousseline, princi-
palement ceux qui ticnnent également les corsets et les bras-
sieres, devront veiller de trés prés an style des brassiéres et
s'efforcer a les apparciller avee les calecons comme si les
deux articles distinets formaient un seul et unique modéle.

11 y a un champ largement ouvert pour le débit de ces
vétements de dessous pourva qu'ils soient poussés par les
manufacturiers et les acheteurs dans le sens qu'il convient,

11 est hon pour un vendeur ou un manufacturier d'annon-
cer qu'il posséde des calegons séparés, joliement garnis et
s'adaptant parfaitement en combinaison avec les brassiéres.

MANTEAUX DE TROIS-QUART POUR L'AUTOMNE

On 11 des et des pard ha-
billés i juste le di du genou.
Le succés présent des manteaux de trois-quart en satins,

serges, mélanges masculins de fantaisie, etc., a porté les ma-
nufacturiers i penser qu'ils seraient trés populaires en au-
tomne parmi les magasins 4 départements ct les spécialistes
s'adressant @ la meillenre classe de commerce.

Parmi les manteaux de nouveauté descendant légérement
au-dessons du genou et actucllement en cours de prépara-
tion, quelques-uns s'arrétent aux genoux sur le devant et
sont presque de pleine longueur derriére.

Les pardessus en matériaux masculins et confectionnés
comme un veston d’homme sont couramment établis pour
le port du début de V'automne, Ils conviennent particuliére-
ment pour la promenade et seront surtout appréciés des
jeunes femmes. Ils sont ordinairement lengs de trois-quart
ou de sept-huitiéme,
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Vos ventes ont réduit
votre stock.

Quand une cliente vous
demande une marchandise
qui n’est plus en mains, ne
lui permettez pas de l'ache-
ter par malle. Procurez-lui
ce qu'elle demande, vous
en ferez une amie de votre
magasin, tout en augmen-
tant votre chiffre d’affaires.

Nous pouvons vous procu-
rertoute marchandise seche.
Les effets qui nous sont
commandés par malle, sont

expédiés par retour.

Notre assortiment d’étoffes
a robes d'été est au com-
plet une livraison
immeédiate estassu-

rée.

Commandez a notre
représentant ou par
malle.

The W. R. BROCK CO., (Limited), MONTREAL.
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_———————————————— —_———————————————— ¥
Nous allons toujours de I'avant
dans le commerce ‘
des nouveautés

10.000

=« 0inghams a Robes
L’OCCASION DE LA SAISON.

Nous nous sommes procuré de la Canadian Cot- f
tons, Ltd., 10.000 piéces de Ginghams a robes,

un lot spécial “occasion de manufacture”, consistant

Une en deux lignes principales comportant différents ?
Offre nouveaux dessins aux couleurs populaires. Tous
les modeéles de cette saison.
Extraor-
dinaire Commandez maintenant pour vos VENTES |
DE JUILLET.—Premier armivé premier servi ! ‘
Ces marchandises s'enlévent rapidement. Nos
voyageurs sont déja sur laroute avec les échan-
tillons au complet.
Donnez-nous tout de suite une commande marquée PRESSEE i

afin d’avoir un bon choix.

ALPHONSE RACINE & CIE.

Négociants et Fabricants.

MONTREAL.
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Sous-Vetements a Cotes Irré-
trecissables de Stanfield,
Truro, N. E.

(Nous avons conclu des arrangements spé-
ciaux avec Messrs. Stanfields Ltd. pour la
vente exclusive dans la province de Québec,
de leurs lignes de sous-vétements si re-
nommes,

(A Pavenir nous aurons en magasin, un as-

sortiment complet de toutes leurs princi-
pales lignes.

(A ceux qui n’ont pas encore placé leurs
commandes pour la prochaine saison
d’autoemne, eta ceux qui n’ont pas encore
offert cette marque a leur clientele, nous
demandons de bien vouloir attendce encore
quelques jours.

(Nos voyageurs auront leurs Echantillons
vers le 15 juin courant et partiront immé-
diatement pour leurs territoires respectifs.

Seuls Distributeurs pour la Province de
Québec des Sous-Vétements Stanfield.

ALPHONSE RACINE & CIE,

MONTREAL.

e 2 S b———s
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w Ne bornez pas votre choix !

kil VOYEZ NOTRE ASSORTIMENT DE

Rideaux et de tentures d’intérieur, de
dentelles, de volants et de broderies.

Nous avons une exposition parfai t organisée des plus nouveaux

i | b produits des facturiers d’Europe. Nous pouvons vous aider & ache-

ter exactement ce qu'il vous faut.

I | Rideaux et Draperies d’intérieur.

i |
! [ | L=s plus nouveaux dsssins d: rideaux en dentelles et de Madras imprimés —ces derniers dans

les plus délicats effets de couleurs. Draperies de fantaisie de toutes descriptions.

VOLANTS Broderies

prenant les plus n x dessins en larg sition de broderics pour la prochaine saison
= de27 et 45 pouces Ce qu'il y a de mieux | afin d'en apprécier la valeur.
sur les marchés européens. | Laissez-nous vous faire voir I'assortiment.

{ ‘4 Nous avons un splendide assortiment com- Il est nécessaire de voir notre nouvelle expo-
f

Dentelles.

Dans tous les dessins, modéles imaginables et largeurs, dans tous les prix

pour tous genres de commerce,

| Nos vendeurs seront en route ce mois-ci avec un assortiment
complet d’échantillons. Voyez les avant de placer vos
commandes ailleurs.

Victoria Square.

Fitzgibbon, Limited, wmoNTREAL.

r

ST SR L ST ————— .
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LE MOUVEMENT DES DENTELLES.

Le courant des renouvellements d'ordres dépasse celui de la
période correspondante de l'année derniére.

Comme on pouvait s'y attendre pendant la période inter
médiaire entre denx saisons, activite dans les dentelles s'est
considérablement ralentic

Le chiffre d'affaires fait pendant ce laps de temps aceuse
cependant une intéressante augmentation sur celui de 'an
dernier @ pareille époque

Les prévisions pour la saison i venir sont exceptionnelle
ment brillantes, si 'on s'en tient anx indications de la mode
aussi bien ici qu'a Paris, qui ne font que souligner ¢t accen
tuer la vogue de cet accessoire

Les robes, les vestes ¢t manchons enticrement en den
telles sont en évidence dans les lignes de haut style

La combinaison de deux on plusicurs variétés est un fait
marquant des modéles tout en dentelles et des styles garnis
de dertelles

Les paniers de dentelle sont souvent remarqués sur les
robes récemment importées

Les ornements de boules et les hordures de picot sont les
articles de vente courante

Les handes de Nottingham et de Calais en Cluny, les

effets de filet et de macramé continuent & ¢tre en honne de
mande pour emploi sur robes fourreaux
1

d'une faveur moyenne

s handes de Macramé et de Venise en blane jouissent

L'intérét en dentelles d'ombre est hien soutenu
Les garnitures de boules font fureur.
Les garnitures de boules de Venise continuent 4 faire

I'objet de quantité de demandes et le commerce éprouve
quelque difficulté a ¥ répondre Différentes imitations de

Nottingham sont acceptées le plus souvent en remplacement
Les bandes de Venise de prix moyen, principalement en
blane, se maintiennent en assez honne position.  L'intérét en

allovers de Venise s'est momentanément relic Les bor-
dures de picot sont parmi les dentelles qui se vendent le plus
facilement pour l'instant,

Les variétés de dentelles en coton d'Irlande ou de Venise
sont en bhonne demande parmi les confectionneurs de cor
sages.

Dentelles préférées pour robes-fourreaux,

Les bandes de Nottingham et de Calais en imitation de
filet, de macramé et de Cluny n'ont rien perdu de leur suc-
cés,  Cette vogue est due 4 V'adaptation de ces dentelles an
robes-fourreaux

En outre des stocks pris par les confectionneurs de ro-
bes, il se détaille une grosse quantité¢ de ces sortes de den
telles dans les magasins de vente.

Les largeurs de bandes préférées varient de 3 @ 8 pouces.

Les bandes de Macramé blanc.

La vogue des bandes de Ma
peut noter un assez joli volume d'affaires dans ce style, prin-
cipalement en blanc, les largeurs variant de 2 & 12 pouces

Les bandes de Cluny Barmen en variétés de toiles de-

mé ne se dément pas et on

meurent en bonne posi

n dans les largeurs de 3 a4 8 pouces

Pour l'instant on ne remarque que peu d'activité pour les
dentelles Bohémicnnes, mais on se prépare activement en
vue d'une grosse distribution de cette classe de dentelle pour
I'automne.
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LE MANTEAU PANIER
Les manteaux habillés et de soirée présentent des effets de
panier dans beaucoup de modéles,

Les premiers manteaux-paniers qui ont été montrés par
les maisons fournissant & la riche société n'ont obtenu & vrai
dire gqu'un succés modéré

On peut attribuer cela an fait que la majorité de ces mo
deles ne sied pas 4 tout le monde. On note cependant déji
beaucoup d'améliorations dans ce sens, et les plus recentes
importations sont beaucoup plus gracieuses que les préced
dents modéles. Les retouches qui y seront taites pour  les
adapter aux conditions du pays les perfectionneront encore et
tout donne @ penser que le manteau-panier pour le port du
soir sera de bonne vente,

Les velours, les satins, les crépes météor et autres tissus
de ce genre se plient volontiers aux effets de panier, et 'on
peut s'attendre @ ce que

automne, les manteaux de cette
espece soient trés recherchés non seulement pour la beaute
de leurs tissus, mais aussi po

ar leur drapage artistique, Pour
obtenir des drapages véritablement artistiques, il faut la
main d'un expert, car si cette transformation n'est pas faite
convenablement, U'effet de panier devient littéralement gro
tesque,

L'INTERET PORTE AUX MANTEAUX DE SPORTS.

De nombreux styles sont conf
sport de I'automne — Les tissus favoris,

pour le

L'intérét montré pour les manteaux de sports pendant
cette saison, n'est certes Pas CLranger aun mouvement cons
taté dans la confection d'articles de ce genre pour 'auntomne

Les Norfolks, les Blazers et les Mackinaws faits de doux
vicuna, de riches étoffes écossaises, de lourdes cheviottes et
de diffiérents autres tissus nouveaux sont actuellement offerts
par les voyageurs en tournée,

bercoup d'acheteurs commandent ces vétements pour
livraison de bonne heure, afin de les mettre en vitrine pen
dant aoit et septembre, car c'est & cette époque de année
que Uintérét se porte sur la chasse, le golf, le tennis et autres
sports de plein air,

DERNIERS ECHOS DE LA MODE,

Jupe en voile blane, brodée dans le bas de pois gros blen
dégradés, posés verticalement et revoilés d'une bande de
mousseline de soie gros bleu; tunique courte en foulard blanc
a pois bleus, brodée d'une bande de mousseline de soie blene
asscz large, posée en forme de biais; cette tunique affecte la
forme d'une longre basque, se ferme de cité et le biais en
souligne la fermeture

Le corsage garni du méme biais est ouvert en carré sur
une guimpe de tulle bouillonnée, garnie de petits rubans de
velours bleu; la manche est formée de denx morceaux de
foulard garnis de biais et tombe comme deux volants sans
fronces sur une manche bouillonnée c¢n tulle hlanc
armi les jolies toilettes du moment, il faut citer une
robe d'aprés-midi en satin noir et satin blanc,

Jupe de satin noir avec devant de in blane retroussé
par trois plis découvrant les pieds, juste pour laisser voir les
chaussures.

Corsage kimono tout en satin blanc, avee col et revers
de tulle blanc double, bordé d'un biais de mousseline de soie
noire; derriére, un manteau de petit abbé, formé par un grand
plissé de mousseline de soie noire tomhant presque a la taille

La jupe de satin noir a la forme d'un pagne trés collant
et revient, par un peu de draperies, se fermer sur le devant
de la robe par une petite boucle en strass. Le corsage est
fermé également par des boutons en strass trés petits,
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BEEEERE!

Le sous-vetement qun assure une vente raplde

PEN-ANGLE offre la meilleu

e valeur que |argent p ue
7\ procurer. Il conserve jusqu

7} fin toutes les sple adides qu aliée j—‘
i ID nAngle
/| Voila pou bte. = =

ment PEN ANGLE se

end si facilement. UnderWEEm

PENMAN'S LIMITED
PARIS, CANADA.

SOUS-VETEMENTS - BONNETERIE
. SWEATERS ( Gilets de laine )
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LES CHAPEAUX

LES COULEURS DANS LES CHAPEAUX D'AUTOMNE

Celles que les manufacturiers frangais considérent comme
devant étre adoptées par le public en général

Les teintes riches et sombres prédomineront
garnitures de chapeaux pour l'automne, si l'on s'en rapporte

aux idées exposées r les manufacturiers frangais e curs

et de plumes a leur derniere réunion syndicale
Les teintes légéres sont presque complétement exclu

de cette gamme de couleurs
Les violets rouges et les bleus

La gamme des tons de cette catégorie s'échelonne st

six nuances allant du rose cyclamen au fuchsia ur attein
dre le violet prune et entin le noir violet

La seconde série consiste en six bleus commengant au
bleu national et allant jusqu'au bleu-noir en passant par le

bleu marine,
On peut s'attendre a unc bonne attention pour les nuan

ces moyennes de ces deux séries

La populaire couleur flamme

\

Une séric de six tons orange brilé, comprenant le riche

brun chocolat, vient en troisiéme ligne, Dans cet assorti
ment se rangent les nuances les plus claires parmi celles ad
mises, l'une d'elle est particuliérement populaire a Paris et
est connue sous le nom de couleur flamme,

Viennent ensuite les teintes bronze qui sont suivies im
médiatement de six tons gradués de doux bleu Persan, puis
par trois coloris de gris nickel,

Les nuances prunes et vertes

Il y a six nuances choisies de prune rougeitre parmi
lesquelles trois sont trés sombres. Un vert émeraude ct
deux verts de Russie terminent cette série.

Les séries suivantes comprennent six verts; le vert
d’eau tient la téte et en passant par différentes graduations
arrive au myrte Sombre On peut noter un ton léger wistaria
et deux sombres,

Jolies nuances rouges

Une excellente temnte de beauté d'Amerigque sert de base
ur Cr le x jolis rouges, Le quatriéme ton est un
mbre rose Jacque, Cette série, d'aprés les indications preé

entes jouera un role important la prochaine saison, Le cin
lieme ton est une couleur vin, alors que le sixiéme, bien

e o me rouge est si sombre qu'il se rapproche
Six bruns  tabuc cchelomnent du plus léeger au plus

I'r teintes pavot ou coquelicot finissent cette séric
Les violets royaux

Six nunances violettes viennent ensuite commengant au

t royal pour finir dans une nuance touchant au noir

Se classent aprés les verts olive et tilleul

I'n dernier liew prennent place trois serics représentées
chacune par trois teintes
La premiére comprend un ton abricot, un ton orange
et un ton brun or; la seconde un gris mode et deux gris ca
det, Ta troisieme offre trois tons de rose corail dont le der

nier est trés clair

NOTES DE LA MODE.

Les grands chapeaux fleuris de pivoines, de roses ou

I'iris sont trés habillés

Beavcoup de grandes formes sont en tagal, recouvertes
sur la passe et sur la calotte de crépe de Chine blanc ou rose
pale; quelquefois un simple noeud souple en méme crépe de
Chine en fait toute la garniture, ou bien encore une grosse
rose ou une large pivoine

Pour la campagne, on fait de grands panamas finement
tressés ayant un bord de couleur. On le drape d'une écharpe
de mousseline du méme ton que la bordure en cerise, en bleu
Nattier, en vert empire ou marron, Toujours beaucoup de
rarnitures blanches sur tous les chapeaux, grands et petits,
les aigrettes, les plumes d'antruche, les feuillages et les dra
peries de taffetas, tout est blanc

Modéles types de
chapeau-lingerie fait de filet blanc (net), §
revétement de chiffon bleu, roses. Ancentre

chanvre blane, rebords en satin blane, frile e

i A gauche : &

sl de ruban noird bord cordé et dentelle valen- < '
cienne; fleurs de chiffon rose. A droite, couronne de Livourne, hords
en dentelle transparente, roses mousses, 1uban de velours bleu,
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AVIS AU COMMERCE

Intéressant tous les Marchands de faux-cols d’hommes. 1
Savez vous que les FAUX-COLS ARLINGT( IN forment la plus belle ligne
qui existe de faux-cols i I'épreave de l'ean 7 Si vous ne le savez pas, demandez
nous un échantillon, et NOUS Vous en envrrons un (il vous convainera. En outre,
si vous pouvez nous moatrer un faux-col mellcur que ceux que nous produisons "
dans n'importe laquelle des six <|uul|h'-uliﬂ'.~u ntes que nous manufacturons et vendu

au méme prix de la douzaine par tont aut'e manufacturier, nous vous ferons cadeau |
d'une boite de nos Faux-cols “Challenge” que nous vous expédierons franco, Nos
prétentions sont bien fondées et nous avons comme preuve i Fappui, les n ymbreux
clients permanents qui tiennent nos marchandises depuis 23 ans,  Achetez toujours
Jes marchandises Arlington, si vous voulez fournir i vos clients ce quiil y a de

meilleur.

The Arlington Company of Canada ‘.

LIMITED.

50 a 64 Avenue Fraser, Toronto, Ont.

Les Gants de Peau
SOUS-VETEMENTS 'DE PEWNY

MARQUE “HEALTH™ | | —

Gants de Peaux Glacés Spéciaux

Demandez-nous des échantillons de nos

Notre assortiment est maintenant complet dans |

toutes les lignes d’automne pour femmes et enfants, i RG.50, 80,00, £10 50, $11.50, $13.50, 1
£15.00 et 816.50,

Nous avons aussi un stock complet de vestes i N ' \
manches courtes et sans manches, d'épmsseur No“s avons aussi des Sllede. i
moyenne et dans tous les prix, pour dames. !

Si vous ne vendez pas déja les sous-vétements S " '

. Voyez nos échantillons de
portant la marque “HEALTH", veuillez voir les véri:’ables Mochas, fini velours. q
'y i
échantillons que nos voyageurs actuellement en mode d’artomne, pour Dames et
route ont en IL'ul' ]l()ﬂﬂl'ﬁl\'i(b". Messieuf’.
hields Limited i
Greenshields Limite . o
Greenshields Limited. ;
MONTREAL. i
MONTREAL. |
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LA MODE MASCULINE

VESTON CROISE.

(Modéle de I'American (
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DENTELLES W
GARNITURES
BRODERIES
BOUTONS

Depuis trente-cing ans nous tenons la téte dans notre ligne,

et nous donnons les meilleurs styles et qualités.

-»

s A U

FLETT, LOWNDES & COMPANY, Limited.

Importateurs et Manufacturiers

142-144 Rue Front Ouest . - . . . - TORONTO.
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r LA MODE MASCULINE

l VESTON CROISE
» w
L'étofie du veston représenté par notre gravure emprun 4 /\*NA
tée au journal “American Gentleman”, est une serge hlene $
Pour un homme de stature moyenne (5 pieds @ pouces)
la longueur totale est de 3o! . pouces. Les ¢paules sont maodé b
i rément étroites ot ont un fini naturel, La ¢ est de pr o
fondeur moyenne, Les revers a4 pointes mesurent 4 pouces
a 'entaille et ronlent jusqu'an deuxiéme bhouton. Le  collet
mesure 115 pouce a Pentaille ainsi qu'en arriére,  Le dovant
est mou et ferme par trois boutons, Le dos s'ajuste naturel
lement avee ou sans ouverture. Les poches inféricures puon
tent des volants qu'on peut indifféremment mettre on dedans "
ou en dehors, Les contures sont simples et unies e~ man
ches sont terminées par des imitations de manchettes avee
fente ouverte et deux boutons
Le gilet, & un seul rang de boutons, n'a pas de coller; il
est fait d'un tissu de fantaisie lavable. Sa  longueur  jusqu'a
l'ouverture est de 111 pouces et sa longucur totale de 20
pouces, Le devant, fermé par cing boutons, est modérénient
incling, et les pointes sont coupées i i
Le pantalor est ajusté naturellement sur les jambes ot
les cuisses; 1'étoffe dont il est fait est un worsted blane: il
mesure 10 pouces an genou ¢t 16 pouces en has
) Les mesures sont les suivantes
Mesure a Naisselle 0 ponces B
Longueur a la taille naturell 16!
Longueur totale 30
1ere mesure d'épanle !
eme mesure d'épanle |
Mesure d'omoplate, plus 115 ponee 12
Poitrine 30
Taille 32 o
Hanchie 38
Au point N menez denx lignes a angle droit Bupoint. N 4 § Gy sy Ewons ol gt
12t et absissez la perpendiculaire; de 1 a 11, méme  chose
E De A i B mesare @ Vaisselle, plas ponces de At qie de K i 10; abaissez le point 11 @ la ligne 12411 jusqu'au

longueur @ la taille naturelie; de Ca D, 6 penees: de N il point 133 de 13 @ 14, 1.6 de la mesure de poitrine moins !
Tonguenr a la taille naturelle: de C a D, 6 pouces; de A a | o poncess de Y 4 G ot do 18 @ 17, mesure

'
de Ta taille ph

Ha F, 1 pouece; de B, C, D et E, tirez une ligne droite

de ponce

De Ca Goroponee; arrondissez la forme du dos de 1 D point 17, abiissez Ta perpendiculaire  pour  localiser
Gooet abaissez jusqu'an bas: B oa 1, micdistance de poitring

18 de N a 2o oy tirez une ligne de 17 a 20 ¢t formez

I )13 pouce; ) a K, 35 de pouce; 1. est & mi-distance en

Te cote du pang de 1 o, mome longuenr que de Y a 7Z;

tre Bet T de La M, 3% pouces; abaissez la perpendiculaire

formez Te bas ot linissez
de M a N; appliquez la mesure d'omoplate de B i M, 13 pon
ces, ot elevez la perpendiculaire Manches.
Le point O est & mi-distance entre B et Mg de O @ P
11y pouce; du point I, élevez la perpendiculaire qui rencon Mesurez Femmanchure et procédez de Ta maniere  sui
tre le point S: de P a R, 1 12 de la poitrine: de P i Q. Vit

pouce; de 22 a Z, méme distance que de B a Q; tirez une li
wne de Q a 7
Du point A\ a T, 644 ponces; de T a U, 114 pouce; tirez

De Ta ligne de poitrine jusqu'a Fentaille du devant, il y

le 'emman

a towjours un ponee: appliquez la demi-mesure

; chure @ partir de Venaille davant, sous le bras, jusqu'a I'en
e e A 4 ‘A 4 6 de poitrine; Slever ta pet )
e Sigsie e A 2 e 0 Y00 0 wlkrine; v 4 taille d'arriere, Dessinez Ia manche

pendicufaire de V pour localiser W tirez une ligne de W i

De A a F,oio1z2 de Pemmanchure; de E i menie dis

S et donnez la forme an dos: de N 4 1, moitié de la taille

! le point 2 est & mi-distance entre N et 1; le point 3 est 4 mi tance que « ntaille arricre @ Ta lignd ": poitring »I‘h Ca
distance entre M et 15 élevez une ligne de 2 en passant par B, longuens de la manche: an point F oot menez des I";
3 De Ad W et de M i 4 premiére mesure d'épaule plus 1 pendiculaires il \E: de ¢ »ll’ e i o
pouce; tirez une ligne de 4 a H; de 4 4 5, 38 pouce de moins D a F, ¥ de la mesare de Femmanchure: a ‘-““"I' /‘ "' vll""‘!
gque de W a S; formez 'épaule et 'emmanchure localiser H: le point 1 et *I mi-distance entre et clevez

: \u point 4. menez la perpendiculaire a la ligne 2-3; de la perpendiculaire de | ] v

1 44 7, 1/6 de la mesure de poitrine plus 14 pouce; tirez une De L i K, 112 de la mesure de Femmanchure; tirez une
courbe de 7 @ K: de 7 a 8 1/6 de la mesure de poitrine; de 4 ligne de G @ 1 le point R est i mi-distance entre D et B du
i 0, 1/8 de la mesure depoitrine; tirez une ligne de 0 a 8 et point R, menez la | RS; de ¢ 1y ponce et la meme

é formez la gorge; de K a 10, 3 pouces chose de U a O de a Netde B 174 ponee

-
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P4 )

Placez Péguerre an point ] ¢t B et menez la perpendicu
Yaire BT de B & T, largeur de la manche, plus 1 pouce pour
les coutures; formez le dessus et le dessous de la manche

en ajoutant de ponce, en arrondissant au point S et en

crensant dantant 4 Q et & R

L'ART DE GARNIR LES VITRINES

La ie des arrang disparait par 1'emploi
de fixtures de bois interchangeables pour la
confection des étalages de vitrines

Garnir une vitrine est vraiment un art, un art qui de
mande a étre aidé et sccondé par un équipement approprie
qui permette a l'artiste de mettre a exécution ses propres
conceptions, Que pourrait faire un artiste peintre sans bon
nes couleurs et brosses? Comment se manifesterait le talent
d'un sculpteur, sans un hon ciseau mordant? Et comment e
musicien pourrait-il faire montre de ses dons et qualités
<ans un hon instrument? De méme, que pourra faire un ar
tiste dans 1'art de garnir les vitrines sans de bonnes fixtures?
Tout comme le peintre, le sculpteur ou le musicien— aussi
artiste soit-il — il ne pourra obtenir un résultat sans les
moyens propres & la matérialisation de ses idées et & l'exé
cation de ses inspirations

1l est vrai cependant qu'il s'est vu des artistes exécuter
des tableaux merveilleux avec un petre matériel, tout com-
me on a rencontré des sculpteurs qui ont fait des chefs-
d'ocuvre avee des ciscaux imparfaits et des musiciens écrire
de merveilleuses symphonies sans l'aide d'instruments, avec
du papier d'emballage pour tout matériel, un grenier pour
logis et une bougie fumante comme luminaire Mais on ne
posside pas d'exemple oit le faiscur d'étalage méme le plus
habile ait été capable d'exécuter les idées ingénieuses nées
en lui, sans avoir a les changer considérablement en raison
du manque d’équipement conv enable
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LA CHAUSSURE

LES CHAUSSURES BLANCHES SE VENDRONT BIEN

Les gros mois de ventes sont encore a venir pour les
détaillants

On a exprime quelques craintes ces dermiers temps, dans I
ommerce de détail, que la demande predite pour la chaussur
blanche ne se réalise pas aussi complétement gu'on l'esperait
Cect est base en grande partie, & notre avis, sur les mauyaises

conditions  climaterigues qui ont ca

actéris¢ ce printemps.

11 faut ncanmoins ne pas perdre de vue que les véritables
mois de ventes pour les chaussures blanches, sont juin, juillet ot
out, et que mai et septembre ne peuvent s'attendre qua effe
tuer quelques ventes

Nous ne sommes qu'a la veille du premier de ces mois e
ventes, le mois de juin, et nous ne voyons aucune raison pour
le marchand de s'alarmer du stock de chaussures blanches qui
garnit ses rayons. Le marchand de chapeaux de paille aurait
d'aussi bonnes raisons de s'alarmer de ses affaires dans cette
catégorie de chapeaux puisque leur saison de vente est sensible

ment la meme que celle des chaussures blanches

Tout, au contraire, est favorable, cette année, i une e
mande plus considérable qu'on ne s’y attend de la part du pu
blic pour les chaussures blanches. Les articles blancs pour vite

ments de femmes sont plus populaires que jamais; les costumes

de serges blanches et tous vétements de nuances claires pour |

wrt de I'été seront en faveur marquée
La publicité et les gravures de mode des principaux jour

ux ne font gue confirmer ce fait
Les chaussures blanches ont été et sont plus largement an
nonceées ce printemps que les saisons passées, et la demande du
public v répondra, croyons-nous, si nous en jugeons par les
onditions semblables rencontrées dans les années précédentes

Le fait que peu de robes et de chaussures blanches ont ét
viies dans les rues n'est pas un criterium de ce que seromt o
articles au fort de la saison

Jusqu'ici le temps a été contraire & ces articles, mais il ne
peut manquer de changer

Le public n'a pas acheté avcun type de chanssures d'cte
il n'y a par conséquent rien de perdu

Nous avertissons les détaillants cependant, <'ils ne 'ont déja
fait, de commencer leur montre et de mettre en vedette leurs
chaussures blanches immédiatement

Ne commencez pas a abaisser vos prix sur chaussures hla
ches avant que la saison soit grandement avancée. Soyez éner
pique et maintenez le plein prix qui vous donnera un profit r
gulier. Ne vous laissez pas envahir par une fausse appréhen
on, vous avez trois hons mois devant vous pour vendre e
chaussures hlanches en rayons ct vous vy arriverez certainement

en suivant vos honnes méthodes habituelles de vente

LA QUESTION DES STYLES

Moms de styles mais de meilleurs styles”, tel est le or

des marchands de chaussures aussi bien que des fabricants
et certes, il devrait étre tente un sérienx effort pour délivrer
le détaillant aussi hien que le manufacturier de cette multi
phicite de styles gqui n'est d'ancun profit ni pour 'un ni pour
Pantre et gqui a ¢te amenée par le furieux désir de  conenr
rence en fait de nouveautes

IT fandrat une orgamisation qui permit an manufacturier
de connaitre exactement la véritable tendance de la mode et
do gont public. Et ceci peut surtout étre obtenu par la coo

peration des détaillants qui sont nécessairement en contact

plus ctron ( HEEr ©L g peuvent par conse
" WA e GUcoR nir des renscignements uti
njet
Lo deraillamt, en achetant, doit aussi correctement que
mernreter tendance de la demande de son pro
pre pant La demande pour les styles varie swi
int les e ' 1 Loete promve amplement que c'est un
faus rasonnement gue de haser pour faire ses achats sy
weces de el lele tenn dans tel endront
Les manufacturiers avamt d'établiv leurs  modéles  de
rarent faire une enguete ch les détailllants  pour  obteny
leur avis sur ce gui est le plus désive. Hs pourraient ainsi se
contormer anx exigences de la majorite et dans leurs gra
ures-reclames repandues dans les journaux et revues, mon

trer an public que la direction du sentiment général a  ée

menablement suivie

LA MODE DE LA GUETRE REVIENT

veur an cours de lantomne pro
vham

Cette apmon ost basee sur une information concernant
les styles et puisée & des sources dignes de confiance, Le re
tour des dessus de guétres se fit déja remarquer d'ailleurs i
i fin de Phiver passé, mais cela n'est rien en regard de la
wrande popularite prédite pour cet accessoire pendant hiver
et Tantomne a venir

La combinaison d'Oxford er

cmr vermi avee de gra
vieuses guetres faites en différentes couleurs est un fait mar
quant que les marchands vendant a la haute société ne de
vront pas négliger de considérer

D'ailleurs, les femmes ne seront pas seules & faire la vo

ne des guétres, la plapart «

'S messieurs qui suivent de prés
les dernieres nonveantés de ce genre accueilleront avec sym
pathic le port de la guitee Mhiver prochain

LA GARNITURE D'UNE VITRINE POUR L'EXPOSI.
TION DE CHAUSSURES BLANCHES

Pour aider a la vente des chaussures blanches dans les
magasins de deétail, on pen’ § 1w usage profitable des de
vantures. Deés que le temps ot favorable, le détaillanmt doit
faire un Ctalage e hanssures Banches et continner ¢
ulierement cette montre par les jours de heay temp

Pen de chanssures peuvent donner un etalage anssi 1
Jotssant, anssi wal, ansst attrayant gue la chaussure  hlon

che et une le disposition peut etre parfaitement complétee

par différent irtiche rapportant. Beancoup  de  détail

lants de anssures, meme des plus specialistes, se sont mis
de nos jonrs G tenir de pair avee lear article principal tomte
une ligne de honneterie qui exposce dans la vitrine avee les
havssures Dlanches ne peat manguer de produire un effet

tres plarsant

Lorsque nous nous risquons & donner quelques sugges
tioms pour la garmiture des vitrines, nous n'avons pas Uin
tention de tracer un plan qui doive €tre  snivi - rigonreuse
ment par le détaillant, mais nous émettons tout simplement

une adee gqui pent étre développée et moditice par  le  mar

il suivant son gout et la nature des marchandises ui en
feront Pobjet. Ces idées cependant, en régle générale, sont
choisies de fagon a rencontrer les besoins de toutes espéces
dans la ligne spéciale que nous avons visé

La premiére considération  laquelle on doit s'arréter
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dans 'agencement d'un étalage, c'est le fond. 11 est bien cer-
tain que l'on doit rechercher quelle sera la nuance qui con
viendra le micux a l'objet expose (en I'espece la chaussure
blanche) et la choisir de fagon @ ce que e contraste obtenu,
sans violenter 'harmonie, mette cependant dans  un reliel
cissant l'objet que 'on désire présenter au public.

Nons pensons done qu'une tenture de velours vert posée
<t une tringle et retenue par des anneaux dorés constituera
un fonds approprié @ V'étalage de la chaussure blanche, Le
plancher de la vitrine devra comporter un tapis de méme
teinte, On pourra ¢tabliv deux ou trois marches semblables
i celle d'un perron, imitation de pierre, et disposer sur le de-
gré supéricur un panier en osier nonchalamment renverse et
laissant déferler sur les marches tout son contenu de fleurs
blanches venant rouler jusque sur le tapis vert dans un dé-
sordre trés artistiqgue, On pourra compléter cette garniture

TISSUS ET NOUVEAUTES

par une branche de feuillage appliquée sur le fond et parse
mee également de fleurs Manches. Quelques rubans larges
de méme nuance ne seront pas déplaisants. On  disposera
dans cet étalage une douzaine de supports métalliques, pas
plus. destinés a recevoir les différents modéles de chanssu-
res Dlanches et présentant les articles sous des inclinaisons

variées.

Une telle devanture, en somme toute simple, ne  man-
(uera pas d'attirer I'attention, il s'en degagera une fraicheur
et un charme qui arréteront les regards et les inviteront @
s’y reposer avee plaisir et complaisance. Le but du marchand
sera atteint, on s'arrétera @ sa vitrine, i cause de l'ornement
gracieux, on remarquera la chaussure blanche qu'il encadre
et qui n'en sera que plus séduisante, I'admiration naitra dans
les yeux curieux, le désir d'acheter lui fera suite et I'acquis
tion ne tardera guére

LA NECESSITE DE LA LECTURE POUR LE MARCHAND-DETAILLANT

La lecture, @ quelque point e vue qu'on se place est une
excellente éducatrice, elle est la def lumineuse  de  milliers de
problemes qui pour Jes ignorants sont et resteromt de grands N
Elle nous fait pénétrer les questions les plus troublantes de no
tre (pogue moderne et st elle ne donne pas la réponse @ toutes,
elle y tend journellement de toute la pensée qu'elle contient ¢t
furce les recoins les plus obscurs @ Taisser  penctrer la verit

sous toutes ses formes,

carriere que T'on embrasse dans  quelque

Quelle que sot 1a
M soit engage, quel que puisse “re le com

ligne d'affaires que
merce que T'on tienne, partout et pour tous, la lecture est unc
nécessite, Ele est Naide sire et indispensable au dévelop-
pement de Iintelligence, elle ouvre en nous des vues  nouvelles
wivre des horizons inconnus, elle est le moteur g pro
feus on

ot
duit la science et la source Joft deferlent les plus pre
seignements.

Cest elle, qui des notre enfance a peuple notre cervean de
mille choses qui ont formé notre instruction, elle  a contribawe
des longtemps @ I'édification de notre personnalite, elle nous &
i penser et a refléchir : cette chose si utile dans la vie!
Sans doute certaines lectu-

appris

Nul ne doit négliger la lecture
res, ot Cest de celles-1a que nous voulons parler, ne sont pas de
folles distractions, elles demandent une  attention  soutenuc,
is Vintéret qui s'en dégage dis les premieres lignes vaut hien
ce petit effort « gquon se donne cette minime

"
qu'on s'impose
peme

Si l'on savait tout ce quun homme peat amasser de savoir

et de science en consacrant i 1a lecture toute sa vie durant, quel-
ques minutes de chacune de ses journées, on n'hésiterait pas
pr ndre cette bonne et facile habitude qui devient un viritable
plaisir. Et toute cette science accumulée en parcourant un sim-
traduit dans Uexistence par des  resultats

ple page par jour, se
incaleulables: on acquiert par ce procédé une efficacité inc
Ble et I'on augmente par conséquent sa capacité d'affaires

Le marchand détaillant est volontiers porté @ croire quiune
cemblable occupation, ne fut-clle que de quelques instants, ost
incompatible avee son état et quielle n'est daucune utilité dans

sa condition

Rien n'est plus faux cependant, le marchand détaillant plus
que tout autre, il veut, dans sa ligne particuliere suivre ¢t
marcher dans le sillage du progres doit lire tout ce qui se rap-
porte & son commerce dans les livres et journaux et particulic
rement dans son journal de commerce

La science des affaires Senrichit chaque jour de connaissan
ces nouvelles et de méthodes inconnues  auparay ant; les condi-

tions du commerce varient & chague ¢poyue et il n'est pas une
ANNCe (Ui Se passe sans voir surgir des obstacles inattendus tant
devan® le manufacturier, que devant le marchand en gros et lo
déaillant; le moindre incident en apparence  sans importance
peut provoquer pour certains corps de métiers  des situations
inexiricables @ premicre yue; un simple malentendu peut amener
les plus gros dissentiments entre deux classes  commerg nies |
les formules législatives peuvent avoir une répercussion desas
treuse et injuste sur certains groupes, enfin mille  choses  peu-

vent venir entraver le commergant dans son effort ¢t ce niest
qae par la lecture de son journal de commerce qu'il déconvrira
cause du mal dont il peut {tre atteint et quiil y trouvera le re
mede efficace ‘

Pariois nous entendons des détaillants dire® “Je n'ai pas le
temps de lire”. Peut-on vraiment accorder foi @ un tel propos
ot n'est-il pas permis de douter de sa sineérité > Devrait-il exis
ter en plein XXéme siccle et dans un pays jeune comme le no-
fre. progressant & vue d'oeil et avide de connaitre, dev rait-il ex-
ister un homme d'affaires pensant ct respirant, qui ne consacre
chaque jour quelques minutes & la lecture?  Est-il possible <
maginer un détaillant qui doit compter sur le soutien du public
pour maintenir son entreprise, rester cuglément ignorant de
ce que ce public admire, aime et demande i acheter?

Fst-il un spectacle plus navrant, plus désolant et plus pi
toyable ene celui d'un de ces malheureux détaillants retardatai
res, enmemi du progrés, cantonné dans ses vieilles méthodes ron
tinidres et démodées et qui lutte et trav aille comme un esclave
cie Taube Manchissante jusquia la tombée de la nuit en marge
de P'esprit du temps et non seulement ne lisant jamais, mais ac
encillant avee ressentiment, les avis, les conseils, les suggestions

ot les innovations?

P'as le temps de lire! dites-vous; voyons, refléchissz un pen
et pensez-y bien. Nous vivons i une épogque ol T'éducation ¢t
Finstruction sont presque des nécessités d'existence, ot la presse
est la maitresse souverane et la voix la plus écoutée, ot la pn-
Wicité est le moteur hrevete of incontesté de la dispersion de la
marchandise avee succes et se peut-1l qu'un ére  sense puisse
devant cette puissance de tout ce qui est imprimé, déclarer  en
toute franchise qu'il n'a pas le temps de lire?

Pas le temps de lire! Une telle assertion  est une orniere
Jron Te marchand peut difficilement sortirs - ces simples mots
duns 1a bouche du détaillant sont Ia raison unique de la deéca-
dence et de U'anéantissement de plus d'un commerce de  détail
florissant naguere; ils sont comme la sentence fatale éerite aux
murs de cenx qui professeut des idées d'une semblable étr
Aesprit

SR
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Voyez, nous Cisait un jour un marchand en nous montrant
un tas de journaux non sortis de leurs enveloppes, voyez, je n'ai
pas le temps de lire; et comme nous lui demandions sl avait vu
la vitrine d'un de ses collegues voising dont le goit parfait o
Uhabilete de Uétalage attiraient tous les regards; certes, nous ré
pondit-il, elle est merveilleuse mais je n'ai pas le temps de faire
un semblable travail, il faudrait un commis spécial pour Vexe
cuter. Nous c¢tonnames beaucoup notre interlocutenr ¢

lui ap

prenant que cet étalage si attrayant était 'ocuvre d'un  simple

petit commis inexperimenté qui, un journal de  commerce en
mains s‘etit contenté de suivre et de mettre en pratique les con
seils qui y étaient donnés sur la “fagon de garnir les vitrines”

\insi done ce détaillant  inconsidéré avait & sa disposition

puisquil recevait le méme journal e commerce, les  memes
moyens que son concurrent de rendre effective sa devanture et
il n'en profitait pas sous le prétexte inqualiiable qu'il n'ayait
pas le temps de lire, il négligeait a la légere, cette précieuse sour
ce d'informa

ion qui lui eit été d'un secours si nécessaire dans
ses affaires et voyait comme résultat immédiat de sa négligence
et de sa paresse son commerce péricliter an profit de son colld
gue plus perspicace qui avait compris tout le héndéfice qu'on pewt
retirer de la lecture ¢'un journal de commerce

Le bon sens doit étre suffisant & convainere tout marchand

qu'il doit prendre le temps de lire son journal de commerce «
que loin d'étre une perte de temps, ces quelques minutes consa
erées j

urnellement & une telle lecture sont une dépense  d'ins
tants dont le résultat se chifirera par un gros profit en bon ar
gent sonnant

La vie et Ta prospérite de tout commerce dépendent de 'ha
bileté de ceux qui

e dirigent a  s'adapter aux conditions chan

geantes journaliéres. s doivent étudier le mouvement de deve
loppement constant des affaires, marcher de pair et en confor
mité avee les idées modernes, étre au courant de tout ce que
font leurs concurrents et s'assimiler rapidement et énergique
ment les meilleures méthodes qui ont conduit leurs collegues an
sueees | et seul moyen de faire ceci efficacement est de lire

irnal

régulicrement son le commerce

11 est incontestable que nos jours un homme <affaires

pour ¢tre véritablement tel, doit lire, Nous vivons en un temps
Pextraordinaires progres seientifiques et d'innombrables innova
tons commerciales. Chague jour apporte une méthode nouvelle
de temir am magesing des idées absolument neuves de commer
cer surgissent i tons moments; d'autres, en pratque depuis des
annees,  subis

nt une  altération sensible  jour

aliere qui pent
sembler invisible et sans importance & beaucoup, mais qui pour

e oell experimentd et ohservateur est osse de conséquences

et merite d'étre signaléd

mmentée et discutce; des attagues

multiples sont ourdies savamment dans le but de faire tomher

le détaillant et de reiner son commerce au profit de grosses

institutions possédant des capitanx illimités et 4 une telle époque

changeante, comb.tive et de concurrence acharnée, comment

oulez-vous que le marchand tienne le pas du progrés, prenne
part & la lotte et se defende s'il ne lit pas son journal de com
mercee ?

De nos jours, on ne saurait arriver au suceds et méme exis

ter (eommercialement parlant)  sans jondre la lecture & ses

efforts manuels et & son travail

Le développement du rovage commercial et des méthodes
de tenir un magasin 4 (e siorapide et continu depuis quelques
années, que ceux qui pouvaient i juste titre se dire de parfaits
connaisseurs en la matiére, il y a seulement vingt ans, s'ils n'ont
suivis pas i pas ce développement se voient placés aujourd’hui
dans cette alternative, on de s'adonner & I'étude

profondie des
méthodes nouvelles ou de renoncer & leur entreprise, car persis

ter & vouloir employer leur ancien systéme ne peut que les con
duire & une faillite inévitable.

Ft dans cette meme v es patrons devraoent msister

pres de leurs ouvriers, de leurs comptables et de leurs vendeurs
pour quiils étudient dans un journal de commerce ce qu con
cerne leurs branches speciales. s décapleraient ainsi la valew

de chacun d'eux. Nous avons entendu certins patrons dire

Moi, je suis la pensce, la conception, Uidee; mes emy $ sont
les bras qui Pexcéeutent.” Sans doute cette appreciation du role

du patron n'est pas contraire toute logigque, mads  pourguod

refuser & la main qui exeente le traval, d'etre dirigee directe
ment par lintelligence active de celui & qui elle appartient, ¢'est

i-cire, de Touvrier ou de lemployé lui-mime

Ruskin, le grand sociologue anglais, disait & ce

Nous voulons quil y ait toujours un homme qui pense et i
coté de lui un autre qui travaille. Nouns appelons Fun un “mon
sieur” et Pautre un ouvrier on un commis, alors que souvent
l'ouvrier on le commis est obligé de penser et gque le “monsicur

ou le penseur est contraint de travailler, pourguor alors faire

une distinetion tendant a rabaisser ' ? Tous deux ne sont-il

pas de véritables “messicurs” dans le meillenr sens du mot 7 La
masse de la société est composée de penseurs maladiis et on
vriers misérables. Clest seulement par le labepr que la pensee
pent étre exdentée sainement, et ce n'est qug par la pensce gue
le travail peut étre fait d'une fagon convenable: on ne peut s
parer les deux impunément.”

Oui, il faut cultiver la pensce, qu'on soit marchand-patron

on gu'on soit simple commis, car ¢'est elle qui fait Fhomme, qui
constitue le ca

actére et qui par cones

nt vous rend capahle
de mener & bien vos affaires, et n'oublicz pas que c'est la lecture
t leeture d'wn journal de commerce, pour vous qui ctes dan
les affaires, qui vous aidera a cette formation intellectuelle qm

dure tonte la vie et qui est le sir garant de la réussite

LA SITUATION DU CUIR

Les prix des cuirs i semelle sont fermement tenus,  les
tannenrs esperent sons pen pouvoir lenr donner un hon coup
de pone

Llexportation du euir 2 Pher

est honne

Les tannages mixte, au chrame et an chéne sont en haus

Se O assez actifs, eronpons Goconrroie rechercheés, La

!
dépouille se vend hien

Le marche du enir i dessus est fort, mais les  transa
tions sont plutdt calmes. Les conrs contintent & etre eleve
Fn ovean le noir n'est pas aussi actif gque le havane, L'expor
tation en ewirs vernis est plus active. Le mounton est calme

S. UEBERREICH, Vienne Vi.,
AUTRICHE

MARIAHILFERSTRASSE, 103

Nouveauté en Jabots R Fichus et véritabl
Jabots en point d'irlan
Fabrication en gr
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OUATE

EN PAQUETS

Garantie exempte de fils et autres matidres
rangeres iertes

OUATE DE COTON :
“NORTH STAR,"”
“CRESCENT, "
o PEARL.

n, est encore meille

Jiges

102, ree Lofayette. Par (x* \ Teitphone 445-21
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La qualité, pour cette raison
re que jamaiy, Clest la v.u.‘ pour le yrix
Fubriquée avec du bon ¢ i
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‘Crescent,” et "'Pear
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Montréal: 242 Rue St-Jacques Ottawa: 111 Rue Sparks
Chambre 2 Chambre 2
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Quartiers généraux des marchandises

en général.

Lorsque vous vous pourvoyez en vue de la
vente d’été, rappelez-vous que nous pouvons vous
fournir tout ce dont vous avez besoin dans toutes
vos départements.

Pour le commerce d’automne.

Inspirez-vous de nos échantillons pour résoudre la
question des demandes selon lamode. Voyez nosderniéres
nouveautés, ce sera pour vous une source précieuse de ren-
seignements. Vous pouvez étre certain que chaque dépar-
tement de notre grand entrepot vous montrera ce qu'il ya

de mieux et de meilleur.

Notez en particulier lexposition des

départements suivants :

Cotons—Tapis et fournitures de maisons— Mercerie
et notions—Etoffes a robes—Mercerie pour hommes—
Sous-Vétements, bas et chaussettes—Soies—Laines—
Dentelles et broderies—Gants——Marchandises lavables.

GREENSHIELD LIMITED

MONTREAL.




