





La SCHL aide
a croitre aux

cynene Inc., fabricant ontarien d'un

systéme d'isolation & base de mousse

de polyicynéne, a célébré la grande
ouverture de sa nouvelle usine a Mississauga
le 21 juin 2003. « Cette nouvelle usine
quadruplera notre capacité de production
par rapport a son niveau actuel et nous
permettra d’accroitre nos livraisons a
I’exportation parce qu'elle est la seule qui
peut utiliser notre formule brevetée », de
dire Alan Rankin, président-directeur
général d’lcynene.

L'entreprise, qui exporte actuellement vers
les Etats-Unis, le Japon et la Corée, est un
des plus importants et des plus novateurs
exportateurs de matériaux de construction
du Canada. Elle est aussi en train de
développer de nouveaux marchés au
Mexique et en Chine. Icynene a actuelle-
ment un réseau de concessionnaires dans
46 Etats américains et continue d'accroitre
sa présence. Son produit est conforme au
programme Energy Star et est le seul
matériau d‘isolation certifié Envirodesic
qui soit également conforme aux codes
du béatiment uniformes BOCA, SBCCI,
NES, CCMC et ICBO.

Le systéme d'isolation lcynene est vaporisé
sous forme liquide et se dilate pour occuper
100 fois son volume initial en quelques
secondes de maniére a créer un isolant et
un pare-air de qualité supérieure, sans gaz
destructeurs de I'ozone (gaz HFA ou gaz
HCFC) et sans formaldéhyde. Il est trés
durable et trés résistant & I’humidité et a la
moisissure et réduit les fuites d'air, ce qui
permet des économies d'énergie pouvant
aller jusqu’a 50 %.

Ce systéme a été utilisé dans divers pro-
jets de maisons écologiques aux quatre
coins des Ftats-Unis et a été choisi pour
les « maisons écologiques » recomman-
dées par |'’American Lung Association qui
ont été construites en Floride, au Michigan,
dans I'Etat de Washington, en Orégon,
dans |'lowa et au Minnesota. lcynene a
aussi été |'isolant choisi pour I'Orlando
House, un projet de construction de bati-
ments écologiques progressiste basé
en Floride qui mettait en évidence les
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constructions et les produits du batiment éco-
nergétiques et écologiques les plus récents.
Icynene obtient aussi de 'aide de la
Société canadienne d’hypothéques
et de logement (SCHL) pour étendre
ses activités au sud de la frontiére. SCHL
International collabore actuellement avec
Icynene & la tenue d'un séminaire sur les

Alan Rankin, président-directeur général
d’lcynene, avec Hazel McCallion, maire de
Mississauga, @ l'ouverture de la nouvelle usine

d'lcynene.

technologies du batiment au Canada intitulé
« Control of Condensation and Mold in
Buildings ». Le séminaire porte sur les
technologies canadiennes novatrices qui
influent sur le rendement des batiments en
améliorant |'efficacité énergétique et la

qualité de I'air intérieur. Les architectes
américains qui assistent au séminaire
obtiennent un crédit scolaire par |'entre-
mise de |’American Institute of Architects.
Il ne s’agit la que d’une des nombreuses
initiatives par lesquelles SCHL International
aide & soutenir et & promouvoir |'exportation
de produits du batiment canadiens sur les
marchés américains. SCHL International aide
les exportateurs canadiens de produits du
batiment par le biais de missions commer-
ciales, d'activités de jumelage, de rapports
sur des marchés donnés, de visites de
délégations étrangéres et de séminaires
sur les circuits de distribution ainsi que
sur les codes et les normes du batiment.
Pour plus de renseignements sur
le systéme d'isolation Icynene, consulter le
site wwwi.icynene.com ou envoyer un
courriel & : inquiry@icynene.com.
Pour plus de renseignements sur les
programmes de SCHL International & I'in-
tention des exportateurs, communiquer avec
Paulina Barnes, conseillére en commerce,
SCHL International, tél. : (416) 218-3331,
courriel : pbarnes@cmhe.ca ou visiter le
site www.ecmhc.ca. %

Au calendrier E.-U.

Pour des renseignements & propos des
missions commerciales aux Etats-Unis et
des colloques sur le marché américain,
consulter le Calendrier d’exportation
E.-U. &8 www.dfait-maeci.gc.ca/
can-am/export.

— suite de la page 1

Mission en Europe centrale

locaux établis dans ces pays candidats & I'accession & |'Union européenne (UE) pourrait
ouvrir des portes aux entreprises canadiennes de la défense désireuses d'exploiter les
possibilités qui se présentent en Europe de I'Est et dans le marché plus vaste de I'UE.
Les entreprises qui participent & la mission rencontreront les principaux décideurs au
sein du gouvernement et de |'armée et établiront des réseaux avec des partenaires
locaux éventuels. Les entreprises canadiennes de la défense pourraient aussi vouloir
profiter de I'occasion pour exposer au Salon de I’aviation et du matériel de
défense de I’Europe centrale C+D (www.cplusd.hungexpo.hu/
nyito_kiall_eng.php) qui aura liev & Budapest du 5 au 7 novembre 2003.
Pour plus de renseignements, communiquer avec Mona Ip, ambassade du
Canada & Varsovie, courriel : mona.ip@dfait-maeci.gc.ca, Krisztina Molnér,
ambassade du Canada & Budapest, courriel : krisztina.molnar@dfait-maeci.gc.ca
ou Martina Taxova, ambassade du Canada @ Prague, courriel :
martina.taxova@dfait-maeci.gc.ca. ¥%
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Rapport trimestriel sur la performance commerdale du Canada
Deuxiéme trimestre 2003

Le présent examen trimestriel rend compte de la croissance économique du Canada au second trimestre de 2003 et met
en évidence notre rendement en matiére de commerce et d'investissement dans des secteurs et des marchés clés.

L'economie canadienne se contracte au
second trimestre

Les répercussions du SRAS, la maladie de la vache folle Tableau 1 : Indicateurs économiques et commerciaux
('encéphalopathie spongiforme bovine, I'ESB) et duc d
I'appréciation du dollar ont eu des effets sur I'économie au u Lanada

deuxieme trimestre de 2003, I'activité économique Taux annuels de variation en pourcentage
canadienne s'étant contractée pour la premiére fois en six " ; - f
trimestres. Le produit intérieug brut (PIB) réel a enregistré Deuxiéme trimestre de 2003 par rapport au deuxiéme trimestre de 2002
un recul de 0,3 % (annualisé)’. Une grande partie de la ; g
faiblesse s'est produite en avril, au sommet de I'éclatement PIB réel (annusliss) 0.3
du _SRtAS. L'économie a affiché de modestes avancées en Emploi (augmentation du trimestre, niveau) 17 000
mai et en juin.

Taux de chdémage (moyenne du trimestre) 77
L'économie canadienne avait progressé plus rapidement Indice des prix a la consommation (deuxiéme trimestre de 2003 par rapport au second
que I'économie américaine au cours des deux trimestres trimestre de 2002)
précédents. Pour le présent trimestre, par contre, les T S 28
estimations préliminaires indiquent que le PIB des s s 4
Etats-Unis s'est accru de 3,1 %. De base (excluant les aliments et I€nergie) 2,2
Un ralentissement de linvestissement dans les stocks a Dollar canadien en fonds américains (moyenne du trimestre, niveau) 0,7158
entravé I'économie canadienne pendant la période allant : ; ; Vi
davril a juin, les grossistes et les détaillants accroissant Exportations de biens et de services (annualisees, dollars courants) -17,9
leurs stocks a un rythme plus lent. Plus de la moitié de ce : . : "
ralanticsament &tait atiribusble Bux stocks de véhicules Exportations de biens et de services (annualisées, dollars courants) -16,7

automobiles. D'autre part, les dépenses des consommateurs
et l'investissement des entreprises ont continué de soutenir
I'économie, bien que plus lentement qu‘au trimestre
précédent. Les dépenses consacrées aux services ont représenté les trois
quarts de cette augmentation des dépenses de consommation, tandis
qu'une forte demande de logements et d'activités de rénovation a impulsé
I'investissement des entreprises.

Source : Statistique Canada

La création d’emplois s'est poursuivie et on a observé une augmentation
nette de quelque 17 000 emplois pendant le trimestre. Les gains sont venus
des postes a temps partiel, les emplois a temps plein fiéchissant de 3 500.
En dépit des avancées globales sur le plan de I'emploi, le taux moyen de
chomage a fait un bond, s'établissant a 7,7 %, comparativement a celui de
Le secteur de I'exportation a subi une série de coups (baisse des cours de 74 % observé au premier trimestre.
I'énergie, mollesse de la demande dans le secteur de |'automobile et ceux
d'autres équipements de transport, I'ESB et les conséquences de
I'appréciation du dollar) et il a connu un recul marqué, chutant de 17,9 %
en dollars courants, comparativement a une légére augmentation au
trimestre précédent. Les importations de biens et de services ont enregistré
une baisse comparable, diminuant de 16,7 % pendant le trimestre.

L'inflation a dégringolé, tombant a 2,8 %, alors que le taux s'établissait
a4,5 % au trimestre précédent. De méme, linflation de base a reculé au
deuxieme trimestre, passant de 3,1 % a 2,2 %.

Le dollar canadien s'est apprécié de 8,0 % par rapport au dollar américain
au deuxiéme trimestre, marquant la plus importante évolution du taux de
change en un trimestre depuis plus d'un demi-siécle. La valeur moyenne du

La balance des comptes courants s'est également aggravée au deuxieme
huard pendant le trimestre a été de 71,58 $US.

trimestre, en grande partie par suite de la détérioration de la balance
commerciale,

1 Pour rendre les données trimestrielles comparables aux données annuelles, les chiffres sur le commerce des biens et des services pour un trimestre sont corrigés en
fonction des données saisonniéres, puis multipliés par quatre pour obtenir le taux annuel désaisonnalisé. Tous les chiffres, sauf ceux portant sur les investissements,

sont exprimés selon le taux annuel désaisonnalisé, a moins d'indication contraire.
Canad'z'i'

Préparé par la Direction de l'analyse commerciale et économique (EET)

I*l Ministére des Affaires étrangéres Department of Foreign Affairs
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Dans le Sud, la croissance a été la plus forte
dans la sous-région du Sud-Ouest, qui
comprend |'Arizona et le Nouveau-Mexique, La
sous-région du Sud-Est a également connu une
croissance supérieure a la moyenne nationale.

Avec un taux de 5,0 %, la sous-région des
montagnes Rocheuses a enregistré la
croissance la plus forte parmi toutes les sous-
régions pendant la période de 1989 a 2001.
Cette sous-région comprend les Etats de
I'Tdaho, du Colorado et de |'Utah, qui
connaissent la croissance la plus rapide. La
sous-région de I'Extréme-Ouest comprend
I'autre moitié de I'Ouest des Etats-Unis. Cette
sous-région comprend les Etats les plus divers
sur le plan de la croissance du PBE, car elle
englobe I'Alaska (en contraction, en fait) et
Hawai (sous la moyenne nationale), ainsi que le
Nevada (qui croit le plus rapidement) et
I'Orégon (a égalité au deuxiéme rang pour ce
qui est de la rapidité de la croissance du PBE).
Cette sous-région est parvenue a maintenir un
taux de croissance de 3,1 % pendant la période
faisant l'objet de I'examen.

La sous-région des Grands Lacs et celle des
Plaines composent le Midwest des Etats-Unis.
La sous-région des Plaines a connu une
croissance égale a la moyenne nationale,
menée par le Dakota du Sud et par le
Minnesota. La croissance de la sous-région des
Grands Lacs a été inférieure a la moyenne
nationale, seul le Wisconsin affichant une
croissance supérieure a 3,0 %.

Le Nord-Est a connu la croissance la plus lente
parmi les quatre macro-régions, sa moyenne se
situant a 2,3 % de 1989 a 2001. La croissance
moyenne a la fois de la sous-région de la
Nouvelle-Angleterre et de la sous-région du
Mideast a été inférieure a la moyenne
nationale, leurs taux respectifs étant de 2,5 %
et de 2,2 %. Une croissance plus faible a été
généralisée parmi les Etats de cette région, car
seuls le New-Hampshire (3,9 %) et le Delaware
(3,2 %) ont pu connaitre une expansion
dépassant la moyenne nationale.

Analyse de I'évolution des parts
de la croissance régionale

Nous avons fait appel a I'analyse de I'évolution
des parts pour examiner les causes des
changements économiques entre les régions
pendant la période de 1989 a 2001. Cette
méthodologie fournit une description des
changements économiques entre les régions
qui sont attribuables a la croissance de
I'économie régionale, a la composition
industrielle de la région et a la compétitivité des
secteurs d'activité locaux. Les résultats sont
présentés au tableau 2.

L'élément « part nationale » mesure les
changements économiques entre les régions
qui se seraient produits si la région avait cr( au
méme rythme que I'économie nationale. On
part de I'nypothése que si le pays dans son
ensemble connait une croissance, celle-ci aura
une influence positive sur la région locale (la
marée souléve tous les bateaux). L'élément
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« composition industrielle » mesure la part des
changements économiques entre les régions que
I'on peut attribuer a la composition industrielle
des régions et elle traduit donc la mesure dans
laquelle la région se spécialise dans des secteurs
d'activité qui connaissent une croissance rapide
ou lente a I'échelle nationale. En d'autres
termes, si une région comprend une part
relativement importante de secteurs d‘activité
qui connaissent une croissance rapide sur le plan
national, elle enregistrera un effet positif de la
composition industrielle.

Enfin, le troisiéme élément mesure le
changement survenu dans un secteur d'activité
donné de la région en raison de I'écart entre le
taux de croissance régionale du secteur
d'activité (ou taux de recul) et le taux de
croissance nationale de ce secteur d'activité. En
général, certaines régions et certains secteurs
d'activité connaissent une croissance plus rapide
que d‘autres, méme en période de prospérité
globale. On attribue habituellement cela & un
avantage comparatif sur le plan local. Ainsi,
I'élément de la part des régions indique la
croissance ou le recul de secteurs d'activité en
raison de la position concurrentielle de la région
dans tout secteur d'activité donné.

Une comparaison de la part nationale des
régions place toutes les régions et sous-régions
sur un pied d'égalité. Les différences de fond
entre les régions se trouvent donc dans les deux
autres éléments. Les compositions industrielles
des sous-régions de la Nouvelle-Angleterre et
des Grands Lacs affichent des résultats trés
positifs, ce qui indique que leur composition
industrielle privilégie des secteurs d‘activité qui
connaissent une croissance particuliérement
rapide. Cette observation demeure également
vraie (mais elle est moins prononcée) dans le
cas des sous-régions des Plaines, du Mideast et
de I'Extréme-Ouest. Dans I'ensemble, a
I'exception du Sud des Etats-Unis, les
compositions industrielles des régions du
Midwest, du Nord-Est et de I'Ouest ont fait une
contribution positive a la croissance du produit
réel des Etats pendant la période de 1989

a 2001,

D‘autre part, I'élément compétitif ou régional
des régions du Nord-Est et du Midwest et de
leurs sous-régions correspondantes sont tous
négatifs, ce qui signifie que leurs positions
concurrentielles se sont détériorées par rapport
a la moyenne nationale et ont eu pour effet de
freiner la croissance totale des régions.
Inversement, les positions concurrentielles de
I'Ouest et du Sud, particulierement des sous-
régions des montagnes Rocheuses et du
Sud-Ouest, se sont améliorées au regard de la
moyenne nationale, renforgant la croissance
des régions.

En somme, le Nord-Est et le Midwest, qui
connaissent une expansion plus lente,
bénéficient d'un avantage sur le plan de leur
composition industrielle (c.a-d. qu'ils
comprennent tous deux une part plus
importante de secteurs d'activité croissant plus
rapidement que la moyenne nationale), mais
ces avantages ont été plus qu‘annulés par les
reculs de leur position concurrentielle (éléments
de la part des régions) pendant la période de
1989 a 2001.

Par exemple, le secteur américain de
I'automobile — traditionnellement concentré
dans le Midwest — a connu une diversification
régionale, car les nouvelles usines
(particulierement celles de fabricants non
américains) se sont de plus en plus implantées
dans le Sud des Etats-Unis. De méme, des
volets clés du secteur de I'électronique des
Etats-Unis ont été largement concentrés dans
les régions du Sud et de I'Ouest (p. ex., Silicon
Valley et la plaque tournante des technologies
de pointe d’Austin). Ces glissements vers le Sud
et I'Ouest sur le plan de la répartition de
I'activité économique des Etats-Unis expliquent
vraisemblablement I'évolution des courants des
exportations canadiennes vers les Etats-Unis.

Tableau 2 : Analyse de I'évolution des parts de la croissance du produit régional brut réel des
Etats (indice-chaine, 1996 = 100), 1989-2001
Croissance
Part Composition Part Totale
nationale industrielle régionale 1989-2001
Etats-Unis D’AMERIQUE 42,8 %
REGION DU NORD-EST 42,9 % 1,2% -12,7 % 31,5%
Sous-région de la Nouvelle-Angleterre 429 % 4,1% -11,3 % 35,7 %
Sous-région du Mideast 42,9 % 0,4 % -13,1 % 30,2 %
REGION DU MIDWEST 43,0 % 3,0 % -7,1 % 38,9 %
Sous-région des Grands Lacs 43,1 % 3,4% -9,0 % 37,5%
Sous-région des Plaines 42,9 % 1,9% -24% 42,4 %
REGION DU SUD 43,0 % -1,5% 11,9 % 53,5%
Sous-région du Sud-Est 42,9 % 1,7 % 6,4 % 47,6 %
Sous-région du Sud-Ouest 43,4 % -1,0 % 24,3 % 66,7 %
REGION DE L'OUEST 43,1 % 0,2 % 6,8 % 50,1 %
Sous-région des montagnes Rocheuses 43,1 % -0,9 % 36,8 % 79,0 %
Sous-région de I'Extréme-Ouest 43,1 % 0,3 % 2,6 % 46,0 %
Source : Produit brut réel des Etats (PBE), Bureau of Economic Analysis, secrétariat au Commerce des Etats-Unis, mai 2003

Les industries du papier et de l'imprimerie
se donnent rendez-vous en Allemagne

USSELDORF, ALLEMAGNE —

du 6 au 19 mai 2004 — Tenu

tous les quatre ans seulement, le
DRUPA est la plus grande foire commer-
ciale consacrée a |'industrie du papier et
de |'imprimerie au monde, avec quelque
2 000 exposants et plus de 400 000 visi-
teurs. |l s’agit vraiment d’une manifesta-
tion d'envergure internationale car 60 %
des exposants et 50 % des visiteurs
viennent de |'extérieur de I’Allemagne;
les visiteurs et les exposants asiatiques et
nord-américains y sont particuliérement
bien représentés.

Le DRUPA est & la fois un lieu de ren-
contre et une grande plate-forme pour
I'introduction des nouvelles technologies.
En fait, I'industrie parle méme de |'« effet
DRUPA », soit un ralentissement des ventes
au cours de 'année qui précéde le salon
du fait que les acheteurs retardent leurs
décisions d’achat jusqu’a ce que les
derniéres technologies soient dévoilées
au salon.

Parmi les principaux groupes de pro-
duits couverts au DRUPA, on retrouve
notamment : les systémes, appareils et

logiciels prépresse et prémédia; les ma-
chines, appareils et accessoires d'impri-
merie; la reliure et la finition des épreuves;
la transformation du papier; I'emballage,
et les produits et services généraux. Au
dernier DRUPA en mai 2000, les partici-
pants canadiens ont exposé divers produits,
mais ceux liés aux technologies de I'infor-
mation, tels les systémes informatisés, les
logiciels et I'imagerie, ont particuliérement
retenu |'attention.

Réservez vite

L'espace réservé aux stands s’envole vite
en vue de cette manifestation. Environ la
moitié des entreprises canadiennes qui
exposent au DRUPA choisissent de partager
un kiosque avec une autre entreprise cana-
dienne, ce qui offre des avantages sur le
plan du colt et de la visibilité. Le Salon de
Disseldorf (Messe Disseldorf) a réservé un
espace pour les entreprises canadiennes
qui souhaitent exposer avec d'autres
entreprises; il accepte les demandes des

entreprises intéressées et les aidera & con-
cevoir un espace commun qui répondra le
mieux aux besoins des coexposants.

Les exportateurs canadiens de I'industrie
de l'imprimerie et des industries connexes
intéressés pourraient vouloir réserver le plus
rapidement possible. L'espace est réservé
suivant le principe du premier arrivé, premier
servi et une douzaine d'entreprises environ
ont déja réservé. Le consulat du Canada &
Dissseldorf renseignera les entreprises sur
le DRUPA et peut les aider & commercialiser
leurs produits.

Pour plus de renseignements,
communiquer avec llse Bertram, adjointe
commerciale, consulat du Canada &
Disseldorf, tél. : (011-49-211) 172-
170, 1éléc. : (011-49-211) 359-165,
courriel : ddorf@dfait-maeci.gc.ca ou
Stefan Egge, représentant pour le Canada,
Messe Diisseldorf, aux soins de la Chambre
de l'industrie Canada-Allemagne, tél. :
(416) 598-1524, téléc. : (416) 598-
1840, courriel : messedusseldorf@
germanchamber.ca, site Web :
www.drupa.de. ¥

Quand la culture s’affaire

Forum canadien sur
I’entreprise de la culture

Paris, FRANCE — du 12 au

14 janvier 2004 — Les professionnels
des arts et de la culture de tous les sec-
teurs sont conviés au Forum canadien
sur I’entreprise de la culture. L'ob-
jectif de ce forum est de permettre aux
professionnels des arts et de la culture
du Canada, de la France et des pays
francophones de |'Europe et de |'Afrique
de dialoguer en vue d'établir des parte-
nariats commerciaux stratégiques. Le
forum est la premiére rencontre interna-
tionale du genre a étre organisée par

Patrimoine canadien, par le truchement
de son programme Routes commerciales,
en collaboration avec le ministére des
Affaires étrangéres et du Commerce
international.

Ce forum permettra aux participants de
débattre de questions concreétes propres
aux secteurs des arts et des industries
culturelles, notamment de la coentreprise,
du perfectionnement professionnel, du
financement, de I'investissement et du
développement du commerce infernational.
Gréce au forum et a son programme

riche en conférences, en ateliers théma-
tiques, en présentations promotionnelles
de compagnies et en rencontres person-
nalisées entre experts et entrepreneurs,

nous souhaitons accroitre les occasions
d'affaires et la distribution & |'étranger

de nos biens et services culturels.

L'événement offre aux participants
canadiens une occasion unique d'élargir
leurs réseaux de contacts et de pénétrer
les marchés francophones de |'Europe et
de I'Afrique.

Pour plus de renseignements, com-
muniquer avec Ouafaa Douab, Patrimoine
canadien, tél. : (819) 953-6200, courriel :
ouafaa_douab@pch.gc.ca, site Web :
www.forumcanada2004.com. ¥
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