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J expansion de ses activités en
Europe est actuellement une
des priorités du fabricant de

mobilier et d'équipement pour centres
de contréle, Evans Consoles Inc., de
Calgary. Evans Consoles connait depuis
peu le succés en Europe dans les do-
maines du trafic aérien, des autoroutes,
des télécommunications, des services
financiers et de la production d‘énergie.
Celte entreprise, fondée il y a 22 ans et
qui compte 435 employés, se lance a la
conquéte du marché en plein essor de
I’Europe de IEst.

S

percée en Slovaquie

Evans Consoles accumule les succés en
dehors de I’Amérique du Nord. Son plus
récent est 'installation de son Strategy
Desk dans un centre de contréle d’une
autoroute a Bratislava, capitale de la
Slovaquie.

Le systéme Strategy Desk offre une solu-
tion ouverte aux utilisateurs finals, en I'oc-
currence Slovenska Sprava Ciest (I'adminis-
tration slovaque des routes) qui, le 30 aodt,
a ouvert officiellement, dans la capitale, le
nouveau troncon de |'autoroute D1 et les

centres de contréle qui s'y rattachent.
voir page 4 — Evans

L’excellence dans les etudes
en commerce international

Lle ministre du Commerce international, M. Pierre
Pettigrew, a remis le Prix Robert L. Richardson
du Service des délégués commerciaux pour
I'excellence dans les études en commerce
international @ Mme Tanya Young. Ce prix a été
présenté a Mme Young le 7 octobre 2002, lors
de la cérémonie de remise des Prix d’excellence
a l'exportation canadienne, qui s’est tenue
conjointement au congrés des Manufacturiers et
Exportateurs du Canada (MEC), & Vancouver.

Mme Young compléte actuellement sa maitrise en

administration publique & I'Université de Victoria.

voir page 4 — Lexcellence

Le ministre, M. Pierre Peltigrew, avec
Mme Tanya Young, gagnante du Prix

pour I'excellence dans les études en

commerce international.
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Le Délégué commercial virtuel -y ot semmrer s
est votre porte d acces personnalisée o | ﬂ e S

au Service des délégués commerciaux
. du Canada. Imaginez . . . |

- Obtenir une page Web personnalisée contenant de
I'information commerciale et des débouchés d'affaires
porfant sur vos marchés étrangers et secteurs d'intérét

- Demander des services en ligne des délégués
| commerciaux responsables de votre secteur
_ d'activité dans les marchés qui vous intéressent

{

m - Etre informé dés que de nouveaux L
\\ DELEGUE , . _,w:mmmm:ms%aaa_um:e:ﬂ%q <om.w,_oﬂnrmm
_ et secteurs d'intérét sont disponibles
—2 COMMERCIAL : _.
VIRTUEL - Partager de I'information sur votre entreprise

avec les 500 délégués commerciaux en poste
dans 140 villes aux quatre coins du monde i

T

INFORMATION ET SERVICES

PERSONNALISES Vous pouvez vous brancher en fout temps & voire Délégué
commercial virtuel pour consulter des études de marché,

des débouchés d'affaires, faire des demandes de service

et méme mettre & jour . . el S i ) 3
I'information sur votre DELEGUE Pour obtenir votre Délégué commercial virtuel wmmmosbﬁ_mm, vOous navez qua vous

aed  enfreprise. Tout cela, COMMERCIAL en tant que client du Service des délégués commerciaux en remplissant le formulaire %mmal <
Canadi ~ GRATUITEMENT | VIRTUEL a www.infoexport.gc.ca. |
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Calendrier des evéenements

AEROSPATIALE ET DEFENSE

ABou DHABI, EMIRATS ARABES UNIS —
16-20 mars 2003 — IDEX 2003 (exposi-
tion et conférence internationales sur la
défense) est la plus importante manifesta-
tion internationale dans le domaine de la
défense dans la région du Golfe et du
MoyenOrient. Pour plus de renseigne-
ments, communiquer avec M. Shaun
Wedick, délégué commercial principal,
ambassade du Canada & Abou Dhabi, tl. :
(011-971-2) 445-6969, courriel :
shaun.wedick@dfait-maeci.gc.ca
internet : www.idexuae.com

CONSTRUCTION

KitakyusHu, JApoN — 20-23 mars 2003
— Le West Japan Total Living Show
est le principal salon commercial de Kyushu
pour lla construction, surtout résidentielle.
Pour plus de renseignements, com-
muniquer avec M. Kazuhiro Uemura,
agent commercial, consulat du Canada &
Fukuoka, tél.: (011-81) 92-752-6055,
courriel : kazuhiro.uemura@dfait-
maeci.gc.ca ou Mme Joy Vicente, déléguée
commerciale, MAECI, tél. : (613) 995~
1678, courriel : joy.vicente@dfait-
maeci.gc.ca internet : wwwa.nishiten.
or.jp/tishow/top. html (site japonais).

ENVIRONNEMENT

KuaLa Lumpur, MaLaisie — 28-30 avril
2003 — Water & Drainage 2003,
foire commerciale portant sur les solutions
offertes par la technologie de I'eau (adduc-
tion d'eau, traitement et vidange des eaux
usées) pour le marché de la Malaisie. Pour
plus de renseignements, communiquer
avec M. Jean-Philippe Linteau, délégué
commercial, haukcommissariat du Canada
& Kuala Lumpur, tél. : (011-60-3) 2718-
3352, téléc. : (011-60-3) 2718-3391,
courriel : jean-philippe.linteau@dfait-

maeci.gc.ca infernet : hitp://water-
drainage.com/

SANTE

DougAi, EMIRATS ARABES UNIS —

26-29 janvier 2003 — Arab Health est
le plus important salon des soins de santé
au Moyen-Orient. Pour plus de rensei-
gnements, communiquer avec M. Fouad
Soueid, agent commercial principal,
ambassade du Canada & Doubai, fél. :
(011-971-4) 3521717, courriel :
fouad.soueid@dfait-maeci.gc.ca

ou M. Maher Abou-Guendia, conseiller
commercial principal, MAECI, tél. : (613)
944-5984, courriel : maher.abou-
guendia@dfait-maeci.gc.ca internet :
www.arabhealthonline.com

SECTEURS MULTIPLES

CALGARY — 15 janvier 2003 — Ease
Your Mind About Business in Russia:
Best Practices of Doing Business in
Russia Luncheon Meeting (Venez vous
familiariser avec I'activité commerciale en
Russie : déjeuner-rencontre ayant pour théme

OMMERCIALES/CONFERENCES

les meilleures pratiques commerciales &
utiliser en Russie). Ce déjeunerrencontre
sera |'occasion pour plusieurs membres de
I'’Alliance Canada-Eurasie de 'énergie et
de l'industrie de différents secteurs écono-
miques de parler des pratiques qu'ils utilisent
pour faire des affaires en Russie. Pour
plus de renseignements, communiquer
avec Mme |ya Schafferova, directrice géné-
rale, Alliance Canada-Eurasie de I'Energie
et de I'lndustrie, tél. : (403) 218-4822,
téléc. : (403) 218-8727, courriel : iva@
ceeia.org internet : www.ceeia.org ¥

Journées commerciales
dU Canada — suite de la page 5

industrie agroalimentaire; produits de con-
sommation; et formation en langue anglaise.
Plus de 300 visiteurs s'y étaient inscrits.
Pour plus de renseignements,
communiquer avec M™e Krisztina Molndr,
agent de commerce et gestionnaire du
projet de Journée commerciale du
Canada, ambassade du Canada en
Hongrie, tél. : (011-36-1) 392-3352,
téléc. : (011-36-1) 392-3395, courriel :

krisztina.molnar@dfait-maeci.gc.ca %

Libre-échange avec la République
dominicaine et les pays andins

Le gouvernement du Canada aimerait savoir ce que pensent les Canadiens et les
Canadiennes au sujet de la portée éventuelle d'un accord de libre-échange entre le
Canada et les pays andins (Bolivie, Colombie, Equateur, Pérou et Venezuela) et d'un
accord de libre-6change entre le Canada et la République dominicaine. Toutes les
parties intéressées sont invitées & présenter leur avis et point de vue sur les priorités,
les préoccupations et les objectifs éventuels d'ici le 20 décembre 2002.

Pour plus d’informations, communiquer avec M. Mark Strasser (pays andins),
agent de politique commerciale, MAECI, tél. : (613) 944-1829, téléc. : (613)
944-0757, courriel : mark.strasser@dfait-maeci.gc.ca ou M. Brennen Young
(République dominicaine), agent de politique commerciale, MAECI, tl. : (613) 992-
3841, téléc. : (613) 944-0757, courriel : brennen.young@dfait-maeci.gc.ca

internet - www.dfait-maeci.gc.ca/tna-nac/menu-e.asp ¥

Service des renseignements

renseignements de nature commerciale peuvent éire obtenus par tél‘%phone au
par télécopieur au (613) 996-9709; en appelant le service FaxLink & partir d'

Le Service des renseignements du MAECI offre aux exportateurs canadiens des conseils, des
publications, y compris des études de marché, ainsi que des services de référence. Les

le site internet du MAECI & www.dfait-maeci.gc.ca

Retourner en cas de

non-livraison &

CanadExport (BCS)
125, promenade Sussex
Ottawa (ON) K1A 0G2

1 800 267-8376 (région d'Ottawa : (613) 944-4000) ou
un télécopieur au (613) 944-4500; ou, encore, en consultant
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