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Autl‘efOIS » les frontiéres fermées génaient le commerce et augmentaient les coftits pour les consommateurs et
les gouvernements. Mais les temps ont changé. Les marchés s'ouvrent, les barriéres tombent, et la libre circulation des
biens, des services, des capitaux et des id er comme jamais auparavant l'intégration de nos économies.
Aujourd’hui, les entreprises ont pour m — et les occasions qui s'offrent a elles, comme aux
investisseurs, aux travailleurs et aux cor eures que jamais.

NA alimente

la croissance écono:

1 1994, le Canada, les Etats-Unis et le Mexique ont conclu

ord de libre-échange nord-américain (ALENA) et ont

€€ ainsi la plus grande zone de libre-échange au monde.

otre décision d’ouvrir les portes et d’éliminer les barriéres

a dynamisé les relations entre nos trois pays — des relations

 vigoureuses qui ont mené a une forte croissance économique
dans la région et ont contribué a I'essor de I'économie
mondiale ces derniéres années. Entre 1994 et 1998,
I'économie canadienne a affiché un taux de croissance
moyen de 2,8 p. 100, et celles des Etats-Unis et du Mexique,
de 3,3 et de 3 p. 100 respectivement.

Sources : U.S. E
Secretaria de Comercio
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Depuis I'entrée en vigueur de '’ALENA, le commerce en ¢ le commerce
Amérique du Nord s’est accru d’environ 75 p. 100. Les trois presque 13 p.
partenaires de 'ALENA bénéficient chacun aujourd’hui
d’une part plus grande d’'un ensemble commercial lui-méme
beaucoup plus important — et les emplois ainsi que les
débouchés économiques qui sont créés sont essentiels au
maintien de notre bien-étre. Le commerce' annuel des
marchandises entre les partenaires de I’ALENA a atteint

752 milliards de dollars (507 milliards de dollars américains)
en 1998, un bond de 380 milliards de dollars (218 milliards
de dollars américains) en seulement cinq années.

et le Mexique a augmenté de

ce solide et constante du

a stimulé le commerce des
avis, devrait prendre de
fitable pour les trois

que du Nord une

* Les Etats-Unis demeurent le principal partenaire
commercial du Canada et du Mexique.

¢ Le Canada est le plus important partenaire commercial
des Etats-Unis.

* Le Mexique est le deuxiéme marché en importance pour
les biens américains.

¢ Le Canada est le deuxieme marché en importance pour
les biens mexicains.

Au cours des cing premiéres années de ’ALENA :

* les échanges entre le Mexique et les Etats-Unis ont
presque doublé, affichant une solide croissance
moyenne de 17 p. 100 par année;

* le commerce entre le Canada et les Etats-Unis, déja
substantiel, a connu une croissance annuelle moyenne
de prés de 10 p. 100;

! sauf avis ire, les statisti iales utilisées dans ce document ont trait au
des chandises et sont exp en dollars die Chaque pays a fourni ses
données d’i lmponatron sur une base douamére Sources : U.S. Depammm of Commerce (USDOC),
de C yF d ! (SECOFI).




L’A.LE.NA favorise

L’ALENA a multiplié les possibilités pour les investisseurs.
Depuis 1994, I'investissement au Canada, aux Etats-Unis
et au Mexique est dynamique et en progression constante.

* Les sommes investies par chacun des pays de 'TALENA
dans les économies de ses deux partenaires totalisent
262 milliards de dollars (189 milliards de dollars américains),
tandis que les investissements étrangers directs sur leurs
territoires respectifs ont atteint 1,2 billion de dollars
(864 milliards de dollars américains).

* Les investissements étrangers directs au Canada jusqu’en
1997 ont totalisé 187 milliards de dollars (135 milliards de
dollars américains), dont pres de 70 p. 100 proviennent des
Etats-Unis et du Mexique. Depuis 'entrée en vigueur de
I’ALENA, les investissements en provenance des Etats-Unis
et du Mexique ont augmenté de plus de 43 p. 100.

¢ Les flux d’'investissement étranger au Mexique
entre 1994 et 1997 ont atteint 65 milliards de dollars
(47 milliards de dollars américains), dont plus de
60 p. 100 proviennent du Canada et des Etats-Unis.

* Les investissements étrangers directs aux Etats-Unis
jusqu’en 1997 ont frolé les 944 milliards de dollars
(682 milliards de dollars américains), dont 9,6 p. 100 provien-
nent du Canada et du Mexique. Depuis 'entrée en vigueur
de 'ALENA, les investissements faits aux Etats-Unis en
provenance du Canada et du Mexique ont bondi de 58 p. 100.

..tout en créant des partenaria

s partenaires de I’TALENA
i (en milliards de dollars)

Le succes de 'ALENA est habituellement associé a
I'ouverture des marchés aux biens et aux services, mais la
capacité de I’Accord a attirer les investissements étrangers
dans la région pourrait s’avérer un de ses effets les plus
marquants et les plus durables.

L’ALENA a contribué a intensifier l'intégration du marché
nord-américain. Il renforce le commerce en abaissant les
barriéres et en garantissant 'accés au marché de chaque
pays. Cela donne aux entreprises la latitude voulue pour
prendre des décisions fondées sur l'utilisation la plus
efficace possible des ressources, et encourage les partenariats
de coproduction, dans le cadre desquels les différentes
étapes d'un processus de fabrication se déroulent dans
différentes parties de la région.

Dans un marché intégré, une entreprise peut mettre au
point un produit dans un pays de 'ALENA, en fabriquer les

~ pieces dans un autre et assembler le tout dans le troisieme

pays signataire, puis vendre le produit fini dans la région ou
a travers le monde. Les partenariats de coproduction dans
I'électronique, I'automobile et le textile ont contribué a
une forte croissance dans ces secteurs, et ont fait bondir
les exportations des biens de fabrication nord-américaine
dans le monde.













