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raffinours de sucre quant anx prix différenticls que les raffineries imposent 4 cenx
qui ne sont pas membres de la coalition, 3. Secret enjoint aux membres—La coalition
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Epicicrs en gros nuisible aux intéréts publics—Développement et extension graduels
de la coalition des épiciers, 5. Coalitions poar contrdler le prix du charhon, 5. Deux
constitutions trés ditférentes pour 'administration d’nne méme association—Caractére
despotique de la coalition des marchands de charboun de Toronto dans l'exaction des
serments d’obligation et des amendes, violations de serments rachetées par le paie-
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opére, 10.

TAMOIGNAGES.

Partie I.—SvcreserEpiceries f - - - - - - - - 11150
(0 II.—Propuits NATURELS - - - - - - - - 151-330
#  111,—~MANUFACTURES - - - - - - - - - 331432
¢«  JV.—ASSURANCE - - - - - - - - - 433-516
“ V.—ExuIBiTs - - - . - - - - - - 518-763
Index - - . - - - - - - - - - - 765
George Lightbound, Ericier, MoNTREAL, - - - 11-30
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de la Corporation des Epiciers et des Raffineurs-——conférence et arrangement conclus,
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assemblée en juin, 1887 ; raffineurs préts & supporter la coalition, nouvelle avance
accordde, 12. Importation de sucre réussit pendant quelque temps malgré la coalition
12. Assembléo de la Corporation et des Raffineurs, 16 décembre, on convient d’ane

*Tous les chiffres indiquent les pages, & moins qu’on ne se serve d’un autre mode de référence.

t Suivant la classification des témoignages relativement aux sujets, les ¢ Biscuits "’ devraient venir
gous le titre ** Manufactures,”” mais comme ils gont un des principanx articles que I’ae trouve chez les
épiciers, les témoignages au sujet dea  Bisouita ”’ gont tellement liés 3 coux relatifs aux *gucres et
aux ¢piciers” qu'il a 6té jugd impossible de lea séparer.
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troisidme avance, 12. Obligation d’acheter des sucres jaunes, 12. Termes d’cscomyto,
12. Différence contre les von sffiliés 1églée—toutes les raffineries du Canada dans 1a
coaliticn, 14, 14, 22, Conditions d’admission dans la coalition, 14, 19, Les effits du
tarif, une matidre d’opinion, 14. Importation de sucres raffinés de I’Ecosse—com parui-
son de prig, 15. Objections définies aux coalitions, 16, Prot.it, i7. Cout comypuratif
du sucre canadien pour les membres de la coalition et les épiciers qui ne le sont pas,
17. Effets des coalitions pour le public, le consommateur paie le sucre plus cher, 17
Les coalitions détiuisent 1a liberté individuelle en affaires, 18, 19, Avantsge mutuel
pour le raffineur et le marchund, 19, La coslition s'étend 4 divers articles, 19, 24,
Coalition au svjet du tabac, svivie de prix plus élevés, 20, 24, 25. Coflit du sucre plus
élevé pour le consommateur, possibilité d'une nouvelle hausse, 20. Forcés d’entrer
dans la coalition, 20. Diflérences faites par les raffineurs démontrées par les prix,
21, 29, 30. Les veffineurs établissent le prix des sucres, et leurs prix sont uniformes,
21. Fret et points de compétition—comment le prix est réglé pour les clients,
21, 22, La raffinerie de Moncton refuse do vendre aux termes habituels, sauf avec
le consentement de la Coryporation, 23. Suggestion de moyens pour dirsondre
la coalition, 23, 24, 25. Coalition relative au tabac, absolue, 24, La coalition des
commergants de sucre est 1a plus puisible, 26, Profits des épiciers sur les nllumettes,
etc., 26. Conditions nécessaires pcur limportation du smere, comme moyen de
détruire la coalition, 27, 28. Coercition exercée sur les raffineurs, z9. Coalition pour
fizer les prix, une conspiration—une opinion légale, 29.

J. A. Mathewson, Ericier, MoNTREAL - - - - 30-36

Origire de la coalition du sucre 4 Montréal—extension subséquente, 30. Liberté
personnelle en affaires attaquée, 30, 31, 33. Objections & Ja coalition basées sur sa
constitution écrite—citations, 30, Lia coalition de Montréal, s’stend et devient la
¢ Corporation do la Puissance,” 30. Risque & courir en combattant la coalition, 31,
La coalition du sucre est une conspiration—les prix sont plus élevé:—saile cause des
pertes aux marchands non affiliés, 31, 32. Epiciers de Toronto & Montréul, point
culminant de I'injustice, 6 juillet, les raffineurs se joignent 4 la coalition, 37.  Impor-
tation du sucre—droits—assemblée de dévembre, 32, 33. Augmentation des prix et
abaissement de la qualité sous Ia coalition—poids extraordinaire des barils de sucre,
33. Comment retenir le sirop dans le sucre, 34. Aborndant approvisionnement de
sirop & Montréal, suivi de sucres pesants—analyse des sucres, 34, 33, Alliance entre
ies raffineurs et la coalition des marchands de sucre—prix différentiels des raffine-
ries & Moncton et & Halifax, 35. Explications des présidents de la raffinerie dum
Canada et de la Corporation des Epiciers, 36. Prix et termes différentiels des ruffi-
neurs pour les membres de la coalition et les marchands qui n’en font pas partie, 36.

G. A. Drummond, PrEsipENT DE LA COMPAGNIE DE RAFFINAGE DU
SucRE, DU CANADA, MONTREAL - - - - 27-57

La raffinerie du Canada accepte la proposition de la Corporation des Epicicrs, savoir,

que les membres de la corporation paieront les sucres blancs : do centin par livre

moins cher que les autres épiciers, 37, 38, 39, 45. La corporation demande uve diffs-

rence e } centin contre les marchands n’appartenant pas 4 la coalition, elie I'chtient,

38. La corporation fournit une liste des noms.de ceus qui ont le privilge d'acheter le

sucre 4 plus bas prix, 38. Arrangement primitif entre la raffineric du Canada et la.
corporation, la raffinerie fize le prix du sucre, et 'avance est 1églée de conser.toment

mutuel, 39, 43, 44. Proportion de sucres blancs et jaunes vendns, 38. Troisiéme

arrangement entre la raffinerie du Canada et la corporation, différecce do % centin

par livre sur tous les sucres blancs et jaunes, sans escompte pour paicment duns les

14 jours, contro les épiciers en dehors de la coslition, 40, 41, 42, La raffincric du
iv TEMOIGNAGES. ‘
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Canada entro dans la coalition, les obligations étant mutaelles, 39-45. Profit des
marchands de gros, sous arrangement, sur les sucres de toutes couleurs pris collec-
tivemont, et sur le sucre blanc. seul, 41, 51-54. Achat des :ucres jaunes une des
congitions différentielles imposées aux épiciers qui n’appartiennent pas 4 la coslition,
41, 42, Pas d’arrangement entre les raffineurs pour fixer les prix—-comment il se
fait que leurs prix sont uniformes, 43, 49, 53. Si un membre de la corporation brise
gos ougagements, 45. Contrdle de la liste des acheteurs favorisés, mutuel, 45. Le
type pour la qualité du sucre constamment maintenu dans la raffinerie da Canada,
48, Poids lourd des barils de sucre, cause du, 48. Sources d'oit 1'on obtient le sucre
brut, 49. Proportion du sucre de betterave produit, 49. Proportion da sucre de
betteravo employé en Canada, compurée aa sucre de canne, 49. Sucres de qualités
inféricures et glucose, 50. Cout au sucre plus élevé pour le consommateur, 51, 52.
Comment les prix du sucre de ia raffinerie du Canada peavent dtre influencés —compé-
tition, ote., 53. Profits et dividendes de la raffinerie du Canada, 54. Arrangement
temporaire entre les raffineries canudiennes pour prévenir un excés de production,
abundonpé, 55. Liste des raffineries canadiennes en:opération, 56, Dépenses ot
capacité de production, 56, 57. Nombre d’employés dans la raffinerie du Canada, et
consommation do charbon, 57.

David Sinclair, Coxurs, RAFFINERIE DU CANADA - - - - 57-60

Vento du sucre 4 termes privilégiés restreinte aux marchands dont les noms restent
gur la listo (Exhibit 1) fournie par la corporation, 58. Cas de prix différentiel admis,
68. Pus nutorisé 4 vendre aux marchands en dehors de la coalition, §8,59. Les prix
des raffineurs donnés chagne somaine sont pour les membves de 1a corporation seule-
ment, ane avance sur ces prix est faite pour tous les marchands qui n’y appartien-
nent pag, 58, Prix vniforme pour tous les membres de la corporation, 58,

Alexr. Donald Fraser, Epicier, MonTREAL - - - - - @071

Pétition de I'association des Epiciers de Détail a la Raffinerie du Canada—injustice
faito au commerce par la coalition des raffineur- et la corporation—tribat payé asux
intermédiaires, 60. Prix et escomptes différentiels exigés du commerce de détail par
les raffineries de suere, sous lu coalitton, 61. Liberté dans les achats restreinte, 61.
Augmentation des prix pour le consommateur, 61, 65. La raffinerie du Canada rofuse
de remplir une commande qu'elle avait acceptée, 63. L' Association des Epiciers de
détail no chorehe pas 4 régler les prix on termes de vente, 63. Contraste dane la
liborté d’acheter en Cunada et en Euavope, 64. Conditions requises prar admission
dans I’ Association des Epiciers do détail, 6+ Baisser le prix d’un article et se refaire
sur d’suires, 64, 65. Objections a la coalitions, 65, 86. Prix fizes, le résultat d’un arran-
gemont cntre les raffineurs et les marchands de gros, 66, Proposition pour 8’opposer
& l'extonsion de la coalition, 66. Commergants do gros faisant des affaires de dé:ail,
66. Compétition détruite par la coalition, 67, 71. Possibilité de nouvelles augmenta-
tions de prix avec Ia coalition, 68. Qualité des suores importés trés bonne, 63. Poida
des barils de sucre, 68. Suggestion de remédes praticables contre la coalition, 70.
Les détaillants demandent & acheter 4 termes éganx, 6J, Les raffineurs sont les
piliers de la coalition des marchands de sucre, 69. Un droit protecteur pour I'indus-
trie du raffinage des sucres, 69. L.a coalition assure un profit fixe indépendamment
dua cours du marché, 71.

John Robertson, Ericizr, MONTREAL - - - - 71-84.

La coalition des marchands.de sucre définie, elle restreint les achats, méme lorsque
Pachetour a largent en poche, 71. Deax parties dans tout contrat, ancien client
TEMOIGNAGES; v
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privé du privilége d’acheter, 72, Prix et tormes d'achaty avant et aprds la coalition,
comparaison deg, 72, 73. Pas do différence dags les achats par gros ou petits lots,
avec la coalition, 73. Liste d’articles formant auesi le sujet de certaines coalitiong, mais
différentes de celle du sucre, 74, 75, 76, 717, €3, 84, Toutes les coalitions exigent la
signature d'un ongagement, saus quoi elles refusent de vendre, 74, 84. La coalition
des marchands de sucre 1a pire de toutes les coalitions, 74. Coalition, relative aux
bizenits, 75, 78. Coercition, 80, 83. Remdde suggéré contre la coalition au svjet du
sucre, 80, Suppositions, £0, 81, Abaissement des prix, 81, Droits d'importation et
prix des sucres, 82, 83. Les raffineurs s’entendent pour protéger la coalition des mar-
chands de sucre, 83. Lies marchavds ne peuvent acheler certains articles, oxcepté
aux termes exigés par les coalitions, 83.

Walter Paul, Ericier MonTriaL, - . . 84-91 ¢ 136-142

Les raffineurs refusent tout a ccup de vendre du sucre aux conditions ordinaires 3
un client de 10 aus, 84. Explication démandée—réponse du Sec. du Barean do Com-
merce de Montréal-—1ésolution de la Corporation de la Puissance passée & Kingston,
le 16 Nov. £7, restreignant encore les ventes, 85, Sollicité d’entrer davs la coalition,
85. Tous désapprouvent la coalition en principe, 87, Estimation de la pertoque lui
cause la coalition, 88, Nom biffé des listes sans potification, €6, Marchands de
gros vendant aux pratiques, &6, 88, 9. Tous les marchands de gros et de détsil
devraient étre libres d’acheter directement des fabricants, pourvu qu’ils prenneut la
quantiié requice, 7. La coalition est nuisible aux pratiques et aux détailluntr, €8,
Tesmes privilégiés pour I’achat du sucre dans les raffineries, prix et escompte, &8,
Quels sont cenx qui profitent de la coalition, 88, §9, L’existance de la coulition dé.
pend de la volonté des raffineurs, 89. La coslition des Epiciers, une assoviation arbi-
traire, 89. La coalition des marchands de sucre affiliée au Bureau de Commerce de
Montreal, 89. M. Paul rappelé, 136, Les matiores premiéres servant 4 la confoe-
tion des biscuits & plus bas prix qu’auparavant, et les biscuits ne se sont jamais
vendus moins cher chez les fabricants depuis 15 ans—emploi d'outiliage perfec-
tionné, 136, 137. Prix des biscuits 4 Montréal et 8 New-York, comparaison du—de
20 a 256 pour cent plus cher en Canada qu’il devrait étre, 137. Les Epiciors
demandent un chargement dans Jes droits do douane, 133, 139. La coalition relative
aux biscuits est une grande plaie, 139, La fabrication du biscuit est une industrie
Urds considérable—~elle donne des profits excessifs—Ila farine et le sucre saux mémos
prix 4 Montiéal et & New-York, 140, 141, ILe saindoux moins cher en Canada qu'a
Chicsgo, 141.  La coslition devrait étre objet d’'un Acte qui la déclarerait une cons-
piration; elle est nuisible aux intérdis publics, 141.

George Childs, Ericier, MoNTREAL, - . - - 91-103

Le témoin est membre de la corporation; un expoeé; lo commerce était démoralisé;
pas de fuillites apparentes, 91, 92. Causes qui ont produit Ja formation de Iz corpo-
ration des HEpiciers de la Puissance ; premidre et seconde avances sur le tabac établics,
93. Articles dont la corporation établit le priz, 93, 94. Prix pour les pratiques;
comment ils sont fixés, 94, 101, 162. Toutes les raffineries représeniées 4 une assem-
blée de la corporation, arrangement conclus, 96. Coalition, de qui elle se compose,
99, 100. Prix diflérentiels aux raffineries, contre cenx qui ne font pas partie de la
carporation, prix et escompte, 97, 98. _Arrangement verbal, 98. Contréle des listes
d’acheteurs privilégiés, 99. Une mensce sux raffivears, 101. Les pratiques avarent
Phabitude de fixer les prix ; la coalition fe fait maintenant, 101, Toutes les raffine-
ries s'accordent & accepter les prix donnés chaque semaine par la rsffinerie da
Canada; M. Paul fait ane correction, 103. :

W. B. Matthewson, Ericier, MoNTREAL - - - . 103-104

Lie témoin n'a jamais essayé 3 devenir et n’a jamais 616 membre de la coalition
relative au sucre; a payé } centin additionne! par livre sur 900 barils parce qu'il
n’appartenait pas & la coalition, 103, 104, o

Vi TEMOIGNAGES,
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Edgar A. Wills, SkcriTAIRE DE LA COBPORATION DES
Ericiers pE LA Puissancg, ToronTo - - 102-106 et 121-127

Remarque préliminaire, 104, Les raffineurs re¢oivent une liste de ceux & qui §ly
doivent vendre & termes privilégiés, 105. Promoteurs de ia Corporation des Epiciors
de la Puiesance, date et lieu de I'asremblée, 105, Discussion pour fixer le prix du
sucre—efforts constants de la Corporation pour induire les raffineurs & conclure un
arrapgement, 105. Narration officielle des actes de la Gorporation relativement A lg
guestion du sucre—dates et lienx des assemblées, 106, 106, Demandes adresréos anx
rafivenrs—assemblée de la Corporation et des raffinenrs, 4 Montréal, 20 aofit, 1887,
ol ceux-ci coneentent & donner des prix différentiels 4 cenx des marchands qui ont
refusé d’entrer dans la coalition, 123, 123. Assemblée & Montréal, 30 juin, 1887—
résolution demandant aux raffineurs de ne pas vendre de sucres blancs i ceux qui no
voulent pas entrer dans la cosalition—Ila raffinerie du Canada y consent—la Cie do
Raffinage du sucre du Saint-Laurent refuse positivement d’accéder i cette demundo,
123, 124, 125. Résolution de la Cerporation pour avancer le prix du tabac, 125,

Williamm Ince, Prfsipent pE LA CorporATION DES EPICIERS DE
GRos, TeroNT - - - - 106-113

Démarches successives qui ont amené la formation de la Corporation, et sondévo.
loppement en une ligue, 106. Frais de commerce —arrangement de la Curpors-
tion avec les fabricants de tabac, 106, 107. La Corporation fize I'avance sur los prix
des fabricants qui comprennent les droits d’accise, 106, 107. Les fabricants ds tubuc
font partie de )a coalition, 110, Droits d’acoise—augmentation de 3 & 4 centina par
livre, 109, 110. Qualités du sacro—commerce d’épiceries de Toronto prospiio—
profits sur le sucre meilleurs par Yeffet de ls coalition, 111, 112, Arrangemout entre
les raffineurs et la Corporation exigeant des prix différentieis des marchunds no
fairant pas partie de la coslition, et celni des membresde I'association entre eux pour
le maintien des priz admis expressément, 112, Les pratiques obtiendraient lour pucro
a meillear marché si les marchands de gros n'existaient pas et si les détuillanty
pouvaient acheter leur sucre directement des raffineurs, 113. La coalition garuntit
sos mcmbres contre les risques du commerce—les profits sont certains, 113,

Charles P. Hébert, Vice-PresipENT DE LA CorPORATION DES EPICIERS

DR GRos, MonTREAL - - - - - 113-116
L'arrangement relatif an sucre profitable aux membres de la coalition~la divi.
sion de 'association de Montréal affiliée 4 ia Chambre de Commerce de Montréul 113,
114. Les détaillants ont élevé les prix pour leurs pratiques en proportion des
avances fixdes par la coslition—le consommateur paie les deux sugmentations—
hors de 1a corporation pas de commerce sur le sucre, 115. Résolution adoptés una-
Dimement par Ja corporation (assemblée du 30 juin, p. 123) demandant quo len raf-
fineurs ne vendent pas de sucres blancs aux épiciers restés en dehors de la coulition,
115. Coalition pour diverses sortes de liqueurs spiritueuses—et autres articlon—
divers autres cercles dont Ia corporation est le pivot, 116.

‘W. W. Lockerby, Erroier, MoNTREAL . - . - 6117

Noms des épiciers de Montréal qui ont exprimé le désir d’entrer dans la coalition
relative an sucre, mais ne ’ont pas fait, 116, 117.

W. H. Gillard, Ericir, HaMILTON, - - - - 7119

Corrobore le témoignage de M. Ince, président de la corporation, relativement
aux profits et sux trais de commerce, 118. Prix du suocre pendant plusieurs annéos
—toutes les ligues existant actuellement dans le commerce des épiciers dévoloppéoes
depuis 1884, 119,

O el

TEM( IGNAGES, vit
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H. W. Sewell, Errcigrs, HamirToN, - - - - 119-12X

Les détaillants font de meilleurs profits depuis l'inauguration de la ligue—prix plus
fermes —moins de ventes an prix coftant et au-dessous, 119, 120,

W. H. Clay, Ericier, GaLT, - - - . - 127-129

Donne son expérience au sujet des fluctuations du prix dn sacre—opposé & des
prix uniformes, 127. Réussit dans son commerce—escompte, 127, 128, Le sucre
un article nécessaire dans le commerce des épiceries en détail, 129,

Patrick Baskerville, Ericier, OTTAWA, - - . 120-131

A signé I'arrangement au sujet du sucre—Ile nom de sa maison rayé de la liste plus
tard par la corporation, 129. Une coalition peut élever les prix autant qu’'ells le
désire. Tgnorait la radiation de son nom jusqu’au moment oi la raffinerie lui refusa
du sucre aux termes ovdinaires, 130,

Joseph Kavanagh, Ericier, Orrawa, - . - 131-136

Prix des biscuits chez les fabricants les mémes en 1887-88 qu’en 1884. La farine &
biscuits & meillear marché—prix de la farine a4 biscunits comparés pour plusiears
années, 1-2. Lo sucre ot les antres matiéres premiéres pour la confection des bis-
cuits & plus bas priz maintenant que dans les années passées—prix des biscuita
stationnaires ~coalition entre les fabricants de biscuits pour maintenir les prix, 132.
Fabricants de biscuits faisant partie de la coalition —biscuits de méme qualité faits &
meilleur marché 4 New-York qu'a Toronto—listes de prix comparées, 133. Une
maison de New-York livre & Montréal aprés avoir payé 20 pour cent de droits, un
meilleur article & meillenr marché qu'on ne peut I'acheter chez les fabricants cana-
diens de Toronto ou de Montréal, 133. Une coalition sur les sucreries en a élevé le
prix do 1} centin la livre d'un seul coup, 135. Coalition sur les tabace—refuse
d’acheter de McDonald parce qu'il fait partie de la coalition—achéte d’ane compagnie
indépendante, 136,

W. C. Gibson, FaBricanT DE BisoulTs, OTTAWA - - 142150

Appartient & la coalition des fabricants de biscuits depuis plus de six ans, 143. Sigge
de la coalition—sucreries, un des articles dont elle s’occupe—objet de la coalition—
comité exécutif—priz—maisons faisant partie de la coalition, 143, 144. Qualité de
la farine employée—capacité et outillage—saindoux canadien supérienr & celui de
Chicago—proportion de saindoux pour la farine employée, 144, 145. Engagement
signé—yrix de la farine—la«oalition contrdle les fabricants quant & 1a qualité et anx
prix, 145, 146. L'arrangement relatif auz biscuits est une simple affaire d’honnear—
pas de pénalité s'il est mal observé, 146. Fret—prix rézlementsires en moysnne—
officiers de 1'association, 148, Cot primitif de fubrication, les matidres premiares
non comprises, 148, 149. ’

Elias Rogers, Marcuanp pe Caarson, ToronTo - 151-170 ¢t 279-310

Association affiliée & la Chambre de Commerce de Toronto, comme * Section da
Charbon” de ce bureau—deux classes de marchands, 151, Officiers et comité exéeuntif
de la Section du Charbon, 152. Compagnies américaines qui vendent le charbon et
ports d’expélition poar Torento, 152Z,153. Compagnies contrdlant le commeirce—
feurs prix uniformes, 154, Les Cies. de charbon ne vendent, & Toronto, qu’aux commer-
gants appartenant & I'association, 1564. Les représentants des Cies. du charbon dus
E.-U. insistent sur la formation d’une association des commergants pour mainteair
viii : TEMOIGNAGES.
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les prix, 155, Les Cies. des E.-U. fizent leur prix d’exportation chague mois, 156.
Prix 4 Toronto fixés par le comité exécutif de la Section du Charbon, 156, 157, 161,
162. Prix pour les commergants de Toronto & divers points et dates—fret—cottdela
manipulation du charbon—profits, 167, 158, 165, 167. Charbon importé par chemins de
fer, cofit du—fret, 160,161. Importation totale & Toronto—amendes pour abaisser
les prix—P. Burns mis & 'amende, son offense, 169, 161, 162, Contrats par soumission,
et comment cette matigre est rézlée—nprimes payées par ceux qui obtiennent ces
contrats, 162, 163, Primes des contrats, comment divisées —M. Rogers n’a rien eu &
faire avec lo contrat pour le charbon du dépariement de I'ean, 163, 164. Comité exé-
cutif, comment formé--tous membres de I’association ayant prété serment de fidélits,
164, Les employés aussi sous serment de fidélité & tenir les prix, 164, Coalition du
charhon, ses effets quant aux pratiques, 166,170. Diverses amendes citées—sonsé-
quernces pour ceux mis & ['amendo—pas de charbon si 'amende n’est pas payde—
McConuell et autres, 167, 168. M. Rogers appelé de nouvean, 279, A propos d’ane
vonte de charbon par Rogers et Cie, & Keys et Hallet, Woodbridgs—Déclaration
sous-serment, 279, 284. Lo témoin assiste aux assemblées du syadicat de charbon, &
Torento, pendant I'année 1857, 281, 298,308. Contrats par soumissions & Toronto,
pour 1886.87—Hopital, établissement pour la distribution de I’eau & Parkdale, ete.—
qui les a obtenus—primes d’'encan payées & la masse & partager—convention de par-
tage, comment, la masse est faite et partagée, 284-257,205, 306. Soumissions pour le
gouvernement d’Ontario, 237, Rabais alloués aux importateurs, 83,291, 292. Entrées
a la douane pour le charbon—certaines factures non remplies—en 1886, prix auxquels
Panthraoite était entré 289, 290. Cofit d'importation du charbon on 1836-87—fret et
aulres charges—prix de détail, 290-293, contrat pour la cité de Toronto de 1886 —
compétition pour les obtenir —communication officielle avec le comité du charbon de
Baffulo pour arréter 'approvisioncement—qui a été député —amende et expulsion de
McConnell, 293-297. Contrat du gouvernement de Ia Puissance, 4 Toronto, 307.

G. W. Wood, SEcRETAIRE DE La SECTION U CHARBON DE LA CHAMBRE DE
CouMERCE DE ToRoNTO - - - - - 171-182

Régles ot comstitution de la Section du Charbon-—origine de 1a coalition, sea
promoteurs, 171.  L'association organisée, en 1833, le méme corps qui s’est affilié &
la Chambre de Commerce sous le mom de * Section du Charbon "—Amendes,
comment etles sont divisées, la masse, 172, 181, Coontrats par sounmission du dépar~
tement do P'ean et antres, prix des soumissions réglés par la coslition—encan des
contrats— primes des contrats versées 4 la masse—masse divisée entre les importa-
teurs, moins un sixiéme—plus de compétition pour le public—~procédés. de P'exécutif
seeretls, 173, 175, 177, 180.  Déclarations soua serment des membres et employés—le
serment oblige an sgoiet sur les affaires transigées dans les assemblées, 175, 179.
Elius Rogers renonce 4 tout ou & partie do son intérét, comme membre de la coalition,
dans le contrat du département de 'ean, 176. Prix auzquels on remplit les contrats
publics—plus élevés pour les particuliers, 176. Formalités quant aux contrats
publies, illusoires—prix da bois fixés aussi dans certains cas, 178, 182. Les contrats
pour les Kcoles Pabliques, 'Hopital, le gouvernement d’Ontario sont manipulés aussi
par la coalition, 178, 179. Amendes relutives aux serments, 179. Termes cbtenus
des importateurs par les détaillants, 180. Comité exécutif, comment constitué, 18i.
Liste des membres de la coalition donnée =2u comité de Rochester—personne autre
qu'eux ne peut avoir de charbon—charbon importé & Toronto, conditions auxquelles
il est cbtenu~—comment devepir membre de la. Section du.Charbon, 182, 183,

Supplément au témoignage de M, Wood. Eghibit 34, C..

Peter Larmonth, Secriratre pDE LA CoMPAGNIE DE  VOITURAGE DE
CramBoN, QOTTAWA ~ - = . - e . - 182-192

La Cie de Voiturage du Charbon d’Ottawa a une éhaiﬁée;-ses membres—actions
of cupital, 182, 184." La Cie est une espéce de.commissariat qui contrdle I'importa~

TEMOIGNAGES. ix
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tion du charbon & Ottawa, et rogle les prix de vente en détail aux citoyens-~-méthode
d'opérations expliquée——actionnaires, directeurs—prix de vente du charbon réglés par
ces directeurs, ou psr la Cie de Voiturage, 183, 186, 191. Profits, dividendes sur un
capital supposé, payés & méme le fonds 4 partager, 185, 189. Profiis payés & divers
commergants, not membres, pour les ventes de l'an dernier—quantité de charbon
manipulé, 184, 189, 18v, 188. Dividendes sur le capital, aux actionnaires qui ne sont
pas dans le commerce, 184, 1¢5, 189, Quantité vendue ot profits de la Cie de
Voiturage, 185, 190, 191. Coiit d’importation du charbon, 187, Capital do Iz Cic de
Voitarage—profits nets aprés déduction des charges contre le fonds i partager—
percentage de profit sur le capital, 188, 189, Imporiations faites individuellement—
soumissions individuelles aussi, mais prix fixés par les directeurs, 192, Rappelé, 199,

W. H. Easton, MarcaaND DE CHARBON, OTTAWA - - 192-199

La coalition a fajt hausser le prix du charbon, 192, 194, 1895. Xile intervient
pour empécher les autres importateurs d’avoir du charbon, 193, 196, 197, Résultats
de Yintervention de Ia coalition dans le commerce du témoin—différence des prix de
vente de la coalition et des marchauds indépendants, 193, 194, 198, Coitt d'importa-~
tion du charbon mou, 4 grille, le ler jauvier, 1888, et prix de vente de la coalition,
194. Importation aussi peu cofiteuse pour Ottawa que pour Kingston—difiérence
dans les prix de détail contre Ottawa, 197, 198. Sollicitation pour entrer dansla
coalition d’Ottawa, afin de tenir les prix, 198.

George F. Thompson, CommerganT DE CHARBON, OTTAWA - 2006-210

Affilié comme commergant & la Cie de Voiturage d’Ottawa—avanlage personnel
d’nne telle lormu d’associetion, 200, Les exportateurs américains favorisent Ia coali-
tion en Canads, et ont formé une coalition entre eux, 203. Les agents américains
rapportent & leur Cies les commergants qui refnsent de se joindre aux coalitions
locales, 204, Profits du témoin pour l'année 1887.88, 205, 206. Prix d’importation
en 1887, 4 diverses dates, par grosse tonne—en déduisant un huitidme, ou 3 la petite
tonne telle que vendue en détsil, 206, 207. Profits personnels sur la vente en détail,
210.

Thomas McConnell, Marcrano pe CHARBON, DE ToRONTO - 210220

La Bourse du Charbon de Toronto intrigue contre le témoin anx Etats-Unis, 211,
214. Forcé d’entrer dans P’ageociation de Toronto—Ila coalition arréte son approvi-
sionnement de charbon, et le force 4 abandonner dos-contrats i grande perte pour lui,
211,215. Raicons données par les agents américains de Buffalo pour cesser de Pappro-
visionper—pour rompre leur engagement, 212, 2!3. Convention brisée aprés avoir
616 faite—uve perte sérieure, 213, 214. Déclaration statutaire, objection & la~—une
amende, 214, 215. Coopération et action conjointe des coalitions de marchands de
charbon des denx c6tés de la ligne, 210, 212, 214, 215, 216, 218, 218, Comment le
témoin a réusei 4 oblenir des contrats en debors de la coalition, 216. Détzils sur les
contrats annulés—codt de Pimportation  remplir—prix de livraison, par contrats—
perte pour le contracteunr par telle annulation de contrat, 216,217, Coiit du charbon
nmporté en hiver, et prix de détail 4 Toronto—exclu du commerce, 217, 218, Puni
pour avoir vendu du charbon 4 une personne qui n’appsrtenait pas a la coalition—
promoteurs de la coalition locale, membres de Ia coalition américaine en mdme temps
—--pression exercée— profits retirés par les importateurs sur la vente des contrats—Ia
coalition rend le charbon plus cher pour les pratiques, 218, 219, 220. Lacoalition qui
ne s'occapail que de P'anthracite 8’étend maintenant au charbon bitamineux, 220,

x TEMOIONAGES,
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‘William Bell, Marcuanp pe CuarsoN, ToRoNTO. - - - - 22).226

Assaciation dn charbon—comité exzécutif—nombre et classes de ses membres—
combien les importateurs sllouent sux petits marchands—impossible d’avoir du
charbon sans appartenir & la coalition—les importateurs réglent les prix de détail,
221. Avantages que retirent les détaillants en important leur charbon—erit du
charbon import¢ de Buffalo par chemm de fer, en aott 18+7, prix en détail—yrofit,
221, 227, Personpel uyn comité exécutif—serment exigé des membres, désappronve
le, 228, Causes de 'organisation—comment évader le serment en certains cas—le
gcul objet est de tenir Jes prix—les coalitions agissent de concert—les membres n’ont
qu'une seule obligation & remplir, tenir les prix quels qu'ils soient, 223, 224, Liste
des membres fournie aux agente de charbon américains qui ne vendent gu'a cnx—avis
donné en cas d’infraction—un cercle dans un cercle—les détaillants mécontents da
gouvernement abgolu des importateurs—tout est réglé d’avance pour les assembiées,
224, 225, Plusicors hausses considérables imyposées uux détaillants en novembre et
décembre, 1887, et en janvier, 1£€86—oxto1eions exercées sur les petits marchands—
upe eurprice de §300, 225, 226. Prix en 1886 et 1887, 226,

C. C. Ray, MarcHAND DE CHARBON, OTTAWA., - - - - - 9236236

Sources dont les importateurs tirent le charbon pour Ottawa~—Cie de voiturage
de charbon d’Ottaws, 226, 227, TLe témoin bésite & répondre s certaines questions—
un membre actif, 4 présent, et un des promoteurs de I'organisation de la Cie de voitu-
rage—burean des directeurs—points essenticls dont le témoin ne se rappelle pag, 227,
228, 230, 231. Capital-actions de la Cie de Voiturage, comment représcnté—actiona
individuelles—mode d’opération de la Cie, 230-232. Liste des membres qui paraissent
dans Ja charte—2aucun d’cux n'était dans le commerce du charbon avant cela-—raisons
qui ont amené la formution do Ia Cie et la demande d’une charte, 232, Queique
chose pour rafraichir la mémoire du témoin, 231. Son attention atthiée sur certains
documents—la Cie de voiturage n'a cherché & emypécher personne d’aveir du charbon
~—qui & dressé le plan d’opération de Ia Cie, 232. Profits de la Gie de Voitarage—
dividendes payés aux membres de la Lie, ot 4 d'autres, 234, 235. Le témoin 8'est
plaint que du charbon était re«té trop longtemps en gare & Ottawa ¥—il est aussi
membre de la coalition de Toronto, 236. .

Alex. R. Hargraft, Marcranp pe CHABBON ET DE GRAIN, CopoURGg - 237-241

Pas de coalition sur le charbon & Cobourg—sources et ports d’approvisionnement,
237. Prix aux mines frano de charges 4 bord (F.0.B.) pour la grosse et la petite
tonne A différentes dates de 1887—fret et antres charges—cofit maximum dans les
cours 4 Cobourg—rabsis accordé par les marchands américains anx acheteurs régu-
liers du Ganada—les Américains ne dictent pas les prix pour Cobourg—priz et pio-
fits 4 Cobourg, 237-240. Rabais additionpel accordé par certaines compagnies-—
termes de crédit, 238, 241, Le 1émoin commerce anssi sur l'orge— pas de coalition
sar ce produit, 241,

Goorge F. Hartt, Marcaano pe CoarBoN, MoNTREAL - .- - 242-249

Une bourse de charbon on association établie & Mountréal—pas d’union avec la
Chambre de Commerce—but de la coalition, empécher la compétition et maintenir
les prix—ypas de suggestion ou d'ordre de former cette association de la part des
Américaing—Jle burean d’administration régle les prix de dédtail—le plus grand
nombre des membres du burean sont sgents de compagnies américaines, 243. Les
membres ne ront liés par aucun serment, ils ne font que prometire d'chsexrver les
régles— pénalités—amendes—prix aux détaillavts pour charbon & domicile, pris aun
bateau ou daus les cours des importatenis—rabais aux importateurs—prix différen-

* YVoir le témoignage de J. B. Butterworth, page 257-263. : .
TEMOIGNAGES. P3N
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tiels aux petits marchands qui ne font pas partie de I’association, 242-249, Minimum
de profit fixé par la coalitior—escompte pour vente en déuail & certaines institutions
publiques—prix de détail pour les particuliers et les contrats fixés par le bureau—pas
de divi-ion de contrats parmi les membres—chague commergant pent remplir tout
contrat qu'il peut obtenir en obsorvant les régles, Pas de commission sur les com-
mandes, 245, 246, 249. Coslition, quand formée, 242. Comment un membre se jous
de ses confrdres et obtint un contrat, 246. Cofit d’importation uniforme, fizé aux
Etats-Unis, 247, 243, Frais de manipulation dn charbon & Moatréal, 248, Minimum
de profit moyen pour la vente du charbon en détail, 248, 249

William Bowman, Marcaaxp pE CuarsoN, LoNpoN - - -  249-257

Association des commergants do charbon formée 4 London—imposée par les mar-
chands américains qui out été invités iei. Objet, limiter la compétition et tenir les
prix, 249, 250. Coiit du charbon sur les wagons au pont suspendu-—fret—frais de
maniement—prix de détail & London pour divers mois de 1887-83, 251.2563. Toute
infraction aux rézles de la coalition lovale est rapportée & la bourse locale & Buffalo
—souzissiors, comment on les fait sous la coalition, 253, 254. Prix auxquels
les contrats da goavernement sont pris, 234, 255. Prix du charbon pour les particu-
liers comparés 4 ~eux des contrats du gouvernemeat, 255, 266. Intérés sur les
comptos des acheteurs en détail—consommation de charbon & London, 266, 257.

J. G. Butterworth —MarcaaxD DE CHARBON, OTTAWA - - - 257-263

Cio de Voiturage d’Ottawa—Iles membres qui ont obtenu la charte ue sont pas
les promoteurs de I'organisation de cetto compagnie—les organisateurs de la présente
Cie possddent la churte—lo témoin s'objscte & répondre, le comité lui ordonne de le
fair—poorquoi les noms des promoteurs n’ont pas para sur la charte —qui a fourni
Targent oi comment les actions ont été transférées, 258, 259. Actionnaires actuels et
nombre d’zctions qu'ils possédeut—Prix d'importation et de vente en détail 4 Ottawa
pour 1387-88, 259, 260. Lotervention dans P'importation des marchands qui sont en
dehors de la coalition—qui a écrit aux agences do charbon américaines—on rappelie
au témoin 4 quoi 'oblige le sermont qu'il a prété, 260, 262,

J. C. Brown, MarcaanD pe Coareoy, Otrawa, - - - -  263-271L

Associé, comme commergaat, de la Cie de Voiturage d’Oltawa—causoe de son entrée
dsans la Cie, 263, 264. Frais d’'importation en 1887—Prix du détail 4 Ottawa—ne
connuissuit pas la nature dos opérations de la Cie avant d’en faire partie, 264, 263,
266. Conditions d’entrée dans la (ie-—mécontent des méthodes de la Cie —part de
profits, 266, 267, 249. La Cie, ¢’esl-d-dire les divecteurs fizxent les prix des soumis-
sions, et font la distribution des contrats, 268, 269. Ce qu'on doit regarder comme
wn profit raisonnable par tonne pour la veate en détail, 270,

Percy R. Todd, AGENT GENERAL DU FRET ET DES PASSAGERS,
CHEMIN DE FER DU “CANADA ATLANTIQUE,” - - - - 272279

Premior charbon transporté par le C. A.—raccordement de ce chemin de for—les
marchands de charbon d’Ottawa ne voulaient rien avoir & faire avec ce chemin de fer,
272. La Cie du chemin décide de faire venir uan nouvel importateur 4 Ottawa et de le
soutenir—La Cie de Voitarage d'Ottawa demande une entrevane-—arrangement dm
chemin de for avec la Cie Rathburn pour lui amener du charbon, 272, 273, Frais de
transport du charbon i Ottawa, 273, 274. Négociations avec le chemin de fer &’ Utica:
ot Black River et autres lignes américaines—Ile gérant est persuadé que la Cie de
xit TEMOIGNAGES.
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Voiturage a intrigué pour faire manquer les négociations—consommation de charbon
a Ouawa—importation du charbon par le C. A. commencée, 275, 276, Un point
importart établi— percentage de 1irsnsport, par eau et par voie ferrée, du charbon
imporié & Otlawa—fausses représentations de la coalition au sujet du transport par
eau et par chemin de fer—transport par ean préférable—comparaison des distances
A parcourir, 276, 297, Frais de transport arrangés entre la Cie de Houille de la
Penusylvanie et le C. A.— Lie chemin de fer partagera les pertes avec les marchande
indépendants—décidé & continuer lx méme assistance, 279.

Michael Dwan, MarcHAND DE CHARBON, ToRoNTO, - - 310-312

Depuis comhien de temps il est dans le commerce—évaluation persomnelle & I'agence
commaerciale, 310, 311, Prix d’achat et de vente en détail de son charbon, 'an pasté
—affaires transigées sous les régles de la coalition—forcé de retirer nne annonce
contraire anx raglements, 311, 312. Le prix du bois de chauffage n’est que partielle.
ment réglé par la coalition, 312, '

Wilmot D. Mathews, Marcuanp pe GraiN, ToronTo, .- 312-322

Président de la Chambre de Commerce de Toronto. Contrd.s du conseil de la chambre
sur les sections composant la chambre, constitution et régles de la Segtion du Char-
bon, 312,°313,314. Le sermentadministré par la Sectiondu Charbon, incnnudu conseil
et non approuvé—les régles spéciales de Ja section du charbon n’ont pss été soumises
a 'approbation du conseil—La constitution et les régles de la Section du Charbon
soumises & }a chambre et approuvées par celleci (Exhibit 33, p. 582), et celles sous
lesquelles la section fonetionne (Exhibit 34, p. 628), ne sont pas les mémes—diffé-
rences, 314, 315, 316. Les rdgles “ spéciales ” sont la partie la plus importante des
réglements de la Section du Charbon—Serment exigé des employés pour leur conduite
passée et future— Lies régles spéeiales ultra vires~—extraits des minutes des assemblées
de la Section du Charbon re affidavit—transactions inconnuer officiellement 4 la cham-
bre, 314-316. Toute action de la part de Ia Section dn Charbon en vertu des rogles
spéciales est une violation des réglements de la chambre—comment la chambre peunt
agir en cas de violation de ees réglements, 315. Quand la chambre a eu con-
najssance pour la premiére fois des pouvoirs extraordinaires exercés par la Section
du Charbon, 316. GRAIN, classification du, comment faite, 316. Orge cansdienne
spécialement propre 4 la-fabrication du mslt, 317. Pasde coslition dans le commerce
de l'orge—points de compétition pour I'achat de, 317, 318. Association américaine
des brasseurs et des fabricants de malt—Comment le changement des droits sur le
malt aux E.-U., a affecté la fabrication du malt en Canada, 318, 319. Certaines qua-
lités incomparables de l'orge d'Ontario, 319. Les prix réglés simplement par Uoffre
et la demande—les estimations du Bureau de I’Industrie incertaines—points oii I’orge
d’Ontario est vendue aux Etats-Unis, 321. Les cultivateurs amériocains g’opposent
a P'abolition des droits sur V'orge canadienne—distriets qui produisent la meillenre
orge dans I’Ontario, 321, 322,

Goeorge Taylor M. P., MARCHAND DE GRAIN, GANANOQUE - - 922.826¢.

Quantité d’orge canadienne passant par les mains du témoin, annuellement-—pas
de coalition dans le commerce de ’orge en Carada—bureau de statistiques de 1'On-
tario, #22. Coalition des Fabricants de malt ot des Brasseurs aux Etats-Unis, 322.
Par qui Ia classification des grains est faite—Iles commergants canadiens paient aux
cultivateurs les mémes prix que les marchands américains paient sux leurs—orge
canzdienne, rapport entre son prix et les droits de douane de I'antre ¢dté de la ligne,
323. Lignes territoriales, pour Ia production de 'orge, tracées par les commergants
des E-U.—T'orge claire et brillante nécessaire aux fabricants do malt et aux bras-
senrs~importance de la couleur daps la classification—la classe déterminée par la
coulenr et le poids réunis, 324, 325,  Importance d’un parfait nettoyage de lorge,
fautes des producteurs sons ce rapport—I\’orge canadienne en compétition a Oswégo
avec 'orge de J'onest—1"industrie du malt en Canada,.324, 325. - L'orge canadienne

TEMOIGNAGES, xiii
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absolument nécessaire aux brassonra et aux fabricants de bidre~Texportaticn de
‘Porge en Angleterre, expérience dans, 326, 326. : '

Patrick Kelley, Erym, Oxr. . - - - - 332027
Coalition des commergants d’cufi—son but est de faire tomber les prizx aun détri-

ment des cultivateurs—comment la goalition réussit & tenir les prix bas en Canada,
oY pourguoi, 326, 327,

R. C. Carter, Gtranr pe Cins, pr Teansrort, KingsToy, - - 327330

Effort tenté pour amener du charbin & Ottawa parle ¢ Canada Atlantique-—né-
gociations avee la Cie. do Voiturago d'Ottawa —arrangement, et prix auguel le char-
bon a été délivré a différentes dates, 327-328. Obstacles opposés & cette entreprise—

traitement injuste ot peu généroux—charbon plus cher & Ottawa que dans tontes les
villes environnantes~larges profits, 325-330,

Charles Stark, Parricant ng Borrks pg Movrres, Toronve, - - S2E-34R

TUoe coalition indiquée—son approvisionnement d’articles de commerce arrété
par l'intervention de cette coalition-—annulation ds contrat par la Cie Nationale
de Montres d’lgin, 331,—Ses commandes refusées parce qu'il n’est pas membre de
Ia coalition des jobb-rs ep Cunada, 333, 338, Capacité de sa fabrique de boites de mon-
tres 4 Toronto—forcé d'ouvrir une fabrique de boites de montres par la coalition —
la coslition veut écraser ra fabrique on refusant de Ini vendre des mouvements de
montres 4 moins qu'il n’achéte on mdme temps {es boites—injonction obtenue, 334,
338. La coalition des fabricants do montres s’oppose &4 la publication de catalogaes
de prix—les deux coalitions aux FEnts-Unis et en Canada n'en font qu’une —régles
gouvernant la coalition des jobbers on moutres, 338, 337. Distinction entre les jobbers
et los marchands de détail—montres suisses et anglaises, 333, 339, Coalitions en
Canada et aux Hiats-Unis—oartouches, 340, 341, :

John H. Jones, Joanuier, MoNTRBAL, - - -~ - - -  341-349

Une sassociation de jobbers en mountres élablie en Cansda, 341. Constituution et
raglements de I’agsociation, 342, Les boltes et les rouages de montres doivent étre
vendus en nombre é4al, une réglo nmérioaine—=a propos d’imitations en fait de mou~
vements de monires—a donano met obstacle 3 leur importation, 344, 345. Profits, 345.
T/asaociation canadienno des jobbers en montres est d’accord avec celle des Etats-Unis,
346, Augmentation du commerce des maatres américaines en Canads, 347, L'asso-
ciation canadienne aurait porté plainte ei les commandes de Stark avaijent été rem-
plios, 349,

Mathew C. Bllis, JoarLrisn, Toronro, - - - - - - 349353

Coalition des jebbers, quand formée on Canada, 350. Relations des marchands de gros
avec les marchands de détail —divorses matidres concernant le commerce des montres
sméricaines, 350,351, Fabrivation de hoites de montres & Toronto, 351. Régzlements,
amendes et expulsion, 352. Les coalitions eanadienne et américaine uaies, 353.

John Sedgworth, ToroNro . . .- . .« . .
Présente un exposé en favenr de Ia Cio do Montres d'Elgin, 354,

- - 33

John Connor, FARRIOANT DE conbA«E, 1. JEAN, N.-B. - 3534362 ¢t 267

Coulition entre certains fabricants do corduge et de ficelle & lien—colt de 1a fihre élevé
par un syndicat américain qui en avuit acheté toute la récolte, 354, 355, Excds de
fabrigues de cordage pour 1a domande sux Htats-Unic-—compétition—effot sur I'ang-
mentation du priz des matioros promidres, 353. Effet du monopole du syndicat sur
les prix de Ia ficelle 4 lien en Canada. 356. Arrangements de la coalition pour la
Xiv TEMOIGNAGES. ‘
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distribution de ia production~exeds: de -capacité des fabriques de corde 4 lien en
Canada—comment P’industrie se serait trouvée en Canada #'il 0’y avait pas en un
droit protectenr sur la ficelle 4 lien—les cultivateurs americains paient cette ficalle
plus cher que les canadiens, 357, 358. Coalition entre les fabricants de machines &
Yier automatigues pour aceaparer la vente de la ficelle A lien, 4 une certaine époque—
fox jobbers et les marchands de détail libres & présent de vendre la ficelle & [ien comme
bou leur semble, 358. Corde 3 lattes :—La corde 4 {attes canadienne vant plus par
{ivre que celle de fabrigue américaine, 363. IL’arrangewent reiatif 4 la ficelle & lien
temporairement rompu—effets, profits, qualité amélioréde, etc., 36U, 361. Production
ot tabriques de cordage en Canada, 381, M. Connor rappelé—explication du bat et
du-mode d’opération de la coalition, 367. ’

H. A. Massey, Prfisitoent DE na CoMpaGNIZ MaNUFACTURIERE DE MAssgy,
ToronTO- - - - - . - - - - 262-266

Manufacture de la ficelle 4 lien—prix—mastidres premidres, ete, 36 2,363, Instruments
Aratoires :—~Pas de coslition dans la fabrication des,—~ventes daus le pays et prix

d'axportation—Rabais accordé par la donane sur les matériaux qui entrent dans lear
fabrication, 368, 264, .

‘Thomas Workman, MAROHAND DE QUINCAILLERIE, OTTAWA - 267271

Fil métallique barbelé :~Manufacture du, en Canada—coalition pour tenir les prix—
conditions de l'engagement exigé des marchands de détail—prix, escompte et profits,
3u1, 368. Les différentes sortes de fil barbelé en usage—prix, conditions de vento et
fabrication, 369. Poéles :~~Coalition pour lo maintien des prix entre les principanx
fabricants, 370. Prix uniformes pour ies détaillants—Iles marchands de désail peuvent

iaire leurs propres prix, 310. Papier goudronné :—Coalition parmi les fabricants de
—prix, 371, ‘

Joseph R. Esmonde, MagcuAND DE QUINCAILLERIE, OTTAWA, - 372374

Poéles :~—Liste des fabricants qui font pariie de la coalition—elle comprend tonte
espéce de podles—prix élevés—qualité améliorée -quelques fabricants n'en font pas
partie, 372. Changements et améliorations dans les potles se suivant rapidement—
causes de 'sugmentation des prix dans ces dernidres années—Les podles canadiensde
classe supéricare peuvent étre comparés avantageusement avec les pobles américaine
de méme classe—podles américains & meilleur marché, 373. Los prix des fabricants
membres de fa coalition ne sont pas plus élevés quo ceux des autres, si on a égard

-au fini-~les commergants sont libres de vendre comme ils Ventendent—aucune
régle ne leur est imposde, 374. R

F.T. Graves, MarcEAND DE QUINGAILLERIE, OTTAWA, - - - 375379
Pogles :—~Preuve qu'il existe une coalition parmi les fabricants—Iles prix tendent
continucilement 4 monter, 375. Percentage considérable de 'augmentation des prix
a différentes dates—raisons données par les fabricants de podles pour expliquer oces
‘hansses, contredites—les prix de coalition aident les: marchands qui n'en foot pas
partie 4 obtenir de meilleurs prix, 375, 376. Prix des peéles réglés par leur fini, noa
par la qualité—les fréquents changements de style sont 1a canse de ces prix extra-
vagantg—un bond soudain dans les prix—poids, durée et cofit des matidres premidres
d’un base burner, 376, 317, Fil barbelé :—Trouble au sujet de brevets d’invention.
Les fabricants canadiens contrblent leur propre marché A présent, 377, 378, Cordage :
—Coalition probable. Hausse sérieuse—Ile fil jmporté est inférienr an ndtre, 378, 379.
Ferblanterie Pressée :—La coalition sur cet article a causé un bond énorme dans les
prix—siége de la coslition en Canads, 379, Cuivre, 1a coalition sur le cuivre a été

suivie d’'une augrientation trds sériense dans les prixz, 379, ‘
TEMOIGNAGES, xv
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H. R. Ives, FaprioAnt, MONTREAL - - . . 250 385

Poéles :—Fabricant de— invité & entrer dans Ia coalition des fabricants de puélo—a
reiuré, mais croit qu'elle I'aide & obtenir de meilleurs prix-~la cosalition emploie un
expert ponr ajuster et fizer les prix, 380. Uno coalition de deuxr, 381,. Fil
barbelé : —Le témoin est président de la Cie de fabrication de Fil métallique bnrbelé
du Canada—Ies Cics canadiennes fabriquent ce fil en payant un droil aux propriétuires
du brevet d’invention aux Htats-Unis, 381, 382  Production des fabriquesen Canada
—prix do vente—baisse dans ces derniéres années, 382, 383, Engagement entro Jes
fabricants et les marchands de détail—pas de pénalité en cas d’infraction, 384. Prix
du fil barbelé auxz Etats-Unis, 335. :

David Robert Ross, MiNoTier, EMzro, ONT. - - - 285-401

Secrétsire de 'association des prepriétaires de Moulins 4 farine d’avoine-—son bub
principal est de réaliser queiqne profit oo élovant les prix, 335, 386. Constitution,
régles ot roglements. (Ilxhibit 38 A), 638. Nombre de monling 4 avoine dans
POntario—capacité de production-—~consommation de farine d’avoine dans la Pnis-
sance—droits sur ia farine d’avoine en Canada—droits sur la farive d’avoine aux
Etats-Unis—marché anglais pour la farine d'avoine—prix de la farine anglaise a
Toronto, 385, 386. Farine d’avoine ordinaire et moulue au moyen de rouleanx. poids,
et prix par baril— avoine arglaise et canadienne—exportation de farine du Cansada
en Angleterre, 387, Dato de 'organisation de I'association—nombre d’assemblées—-
nombre d’avances dans les prix—réswultats de la coalition satisfaisants peur les proprié-
taires de moulins~nombre de moulins dans !a coslition—les autres vendent aux prix
de Ia coalition, 388, 389. La production divisée entre les moulins—ce qui est fait en
cas d’excds ou de déficit dans la production de chaque moulin—nombre de moulins au-
dessus ou au-dessous de la proportion qui lear est allouée—origine de ’arrangement
financier de la coalition, 389, 390. Moulins payés, par srrangement pour roster
inactifs—comment ils sont payés—somme totale qui leur est payée—minimum eb
maximum des sommmes ainsi payées par année--nombre de ces mouling, 3380, 391,
Marchés et fret aux Etats- Unis—1’avoine moins cher & Chicago qu’d Toronto, 392,
393. Avoine du Manitoba et tarif de fret—valeur des déchets prodwits par la fabri-
cation d’un baril de farine, 383-396. L'Ontario approvisionne les provinces mari-
times de farine d’avoine—les déchets pajent les {rais de fabrication—les déchets
augmentent ¢n valeur—I’écale d'avoine, usage nouveau anquel on ’emploie dans les
cités, 396, 399. Diverses matidres intéressantes dans P'exploitation pratigue des
moualins, 396-401.

Henry Hatton, TENEUR DE LivRES, HAMILTON, - . . 202

Secrétaire de I'association canadienne des Fondeurs en Fer—Ia coalition est bornde
aux pcéles - nombre de fonderies dans I'association-—les fonderies du Nouvesu-
Brunswick et de Ia Nouvelle-Ecosse n’en font pas partie, 402. Le témoin produit
Ia constitution, les réglements et I'acte d'engagement de Vassociation, 719, Ainpsi
que les conditions du dit acte, 723.

W. J. Copp, Fonpeur Ex Fer, HaMILTON, - - - 403-409

Fabricant de poéles et d’instruments aratoires—pas de ligre pour régler le prix des
instrumen's d’agriculture—1la coalition boruée aux poéles—prix des podles, sur quelle
base ils sont établis—par qui ils gont fixés—nombre de fonderies de poéles qui ne
sont pas dans la coalition, 403, Priz unjformes pour la méme classe de marchandise
~—violation des régles punie par des amendes—prix et compétition—-depuis quand la
comyétition existe, 404. Déclaration mensuelle des membres—profits dans les années
pastécr meilleurs qu'd présent—pcdles d'un fini achevé moins cher en Canada qu'anx
Etats-Unis, dans quelle proportion-—ceux de classe moyenne, mémes prix, 405. Les
poéles commurs et d’un poids léger & plus bas prix aux Etats-Unis qu'ici—pas de
xvi TEMOIGNAGES,
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prix différenticls pour les achetenrs, 406. Ancune géne pour le marchand de détail
guant i ses prix de vente—~cause de la dernmiére augmentation de prix—ealsires des
employés de {fonderies par jour—les questions de brevete sont 1églées par i’associa-
tion, 407-408. La compétition en dehors de I'association est suffi-ante pour tenir les
prix modérés, 409,

A.W. Morris, FABRICANT DE CORDAGE, MONTHEAL - - 41_6—415

Coalition au sujet du fil de fer barbelé—combien de temps elle a existé, 409. Prix do
la ficello A lion et conditions de vente en 1886 et 1837—prix muins élcvés en Canada
qu'aux Ftats——qualités relatives du sisal et du chanvre—force de tensiou de la ficetle
4 lien, 409, 410, Objet et fonctionnement de 1a coalition des fabricants de ficelle &
lien—qusntité vendue par le témoin—dissolution finale do la coalition, 410, 411,
Baissc probable de la ficelle 4 lien—buisse dans lo prix de la fibre-—3ousce d'appro-
visiounement du chanvre—~Coalition américaine sur ls fibre, 411, 412, Soutien des
petites fabriques—~dissolution de Ia coalition des fabricants suivie d’une djminution
des prix pour l'nchetour—employés et rilaires, 412, 413, Commandes priseés condi-
tionuellement pour ja saison suivante——rasse (poule) A diviser entre les membres dé
Ia coalition—-comment elle était formée—~—quantité de ficelie & lien vendde par Tes
fabriques canadiennes, 414, Partage de la masse & diviser—-principe des oryahisa-
tions de ce genre, 415,

Samuel Rogers, ENTREPRENEUR DE POMPES FONEBRES, OTTaWA, - - 415-420
4

Bidres et cercueils :—Membres de I'Association des Entrepreneurs de pompea fundbres,
415. La coalition g'étend 4 toute la provine-—Les fabricant- de bidres et cercueils
en font partie, et ne vendent qu'aux membres de Ia coalition —date de ~a formagion—
nombre de membres—constitution adoptée (fxbibit 47, p 7:5.) —associations locales,
leurs pouvoirs, 415, 417. Tarifs de frais—doublures ¢t ornements de cercusils vendus
aux membhres de l'association seulement, 417. Lu coulition vellle & ce qu'aucunes
fournitures de cercueils ne eoit venduts aux entrepreneurs qui ne sont pas membres
—ces fournitures forment une ligne de commerce spéuiaie 1é-ervée aux fabricants—
sérieuse difficalté rencontrée par ceux qui veulont entrer dans la profussion—une
admpission-—pouvoir absolu de la coalition sur le public, 417, 413, Conventions entre
les fubricants de cercueils et les entrepreneurs, obligatoires pour les uns et les autres
—horrible pouvoir des entrepreneurs contre leurs ¢ébitenrs; menace de I'eXercer—
prix cofitant et prix de vente en détail des biéres et corcueils—~Profits et edcompte,
418, 419, 420,

A. E. Boulton, PeinTRE, VILLAGE DE BoLToN, ONTARIO, - - - 421-425

Axutrefois entrepreneur de pompes funébres avec son pére—son attente de siccéder s
son pére dans sa profession trompée— Le corbillard de son pére, qu’il offre d’achéter
argent compiant, lui est refusé—chassé de ce goure d’affaires par la eoslition—ingra-
titude, 421, Détail de nouveaux efforts tentés pour rentrer daus cette lighe de com-
merce—insuccds—Noms des personnes qui ont refuré de lni vondre les articles'de
marchandise nécessaires, 423,424, Cas d'use maison manuficturidre punie pour avoir
vendu des effets & deux entrepreneurs ve faisant pas partie de la coalition, 423, : Cofit
des cercueils—prix de détail—profits et escompte pour argeat comptant, 425,

Robert Moffat, ENTREPRENEUR DE POMPES FUNEBRES, TuRoNTO, - - 425-482.
Expérience de la profession, demande d’admission dans l'association réfasés'ponr -
la raison que son enirée diminuersit le volume des affaires de ceux qui exo gslent
déji cat état, 425.—Le postalact avait d'amples moyens pour se livrer ‘?'inyb,u&éjj’e-
ment 4 la profession—yprix déraisonnables pour Jes marchandises pécespaires—¢

:

_efor.
sion sous prétexte do désinfester convenabiement—membres de Ia coalition 1ids par
serment—~amendes s6véres contre cenx qui verdent § des gens qui ne'tont pas mem-

REMOIGNAGES.
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bres de I'assnciation—Tmportation de cercueils et autres marchandises, 426.—Exolu-
sions du commerce— cor.tidle absolu et irresponsable de la coalition—-cercueils dé
fabrication amérioaine, 427,—Distinction entre acheter un fonds de commorce et on
hériter—La Chambre da commerce de Toronto bldnée—tzemples de prix extrava~
gants et d’extorsions—ITraudes grossidres de la coalition quant aux bidres et sux cer-
cueils—sa tyrannie en défondant absolument la vente de toute bidre ou marchandise,
428, 424.— S rments, réoalités ot amendes, 430, 431. Liste des fabricants de corcueils
faisant partie de la coalition—les fabricants de corbillards refusent d’y entror—
Frais d’une cnterrement ordinaire, 431,

D. C. Macdonald, GeraNT DE LA CIE D’ASSURANCE MUTUELLE CONTRE n
L& Fru DE Lonpon, LoNnDoN, ONT, . - - 432-140.

Temps de service duns la Mutuelle de London—Association des assurances contro lo
feu— Circuiaire envoyéo par 'association anx agents des compagnies dans la coalition
Ostracisme pratigué contre la Mutuelle de London et autres Cics, 433.—Avantagoes
offerts 4 la Mutuelle de Loudon pour se joindre & la coalition, elle refuse—raisons do
ce refus, 434, 435.—L’Association baisse les tanx d’assarances pour faire tort aux
Cies mutuelles, 436,—Circalaire de nov.,, "85, dirigée contre les mutuelles en dohord
de Ja coalition— Uune association de Cies mutnelles qui ne s'occupe pas do tarif, 436, -
Agents de in Moiuelle de London dans un dilemme par la circulaire de nov, la Cie
forcée de prendire une nouvelle classe d’affaires—X/ association refuse les risques des
Cies non afliliées ou de lenr en donner—Elle force les gens & faire assurer aux Etats-
Uris et elle cause Pusrurance en sous-main, 437.—Comparaison des tanx actuols avea
ceux exipés il y a 8§ snsi—Augmentation des pertes par I'usagedes machines i batiro, &
vapeur—lu coalition des Cies d’arsurance est nuisible aux affaires légitimes—son tarif
immuable prive les agents de la faculté d’exercer leur jugement quant au risque moral,
438, 449. A prepos d’agents—La Mutuelle de London est dans un état prospére——Mon.
tant des polices d'assurance actuelles—surplas accumulé~—police avec billets do primes,
439, 440.—Cotication sur billets de primes—Collection sur billets de primes, 440,

Robert. McLean, SecrETATRE DE L'A8SocIATION CANADIENNE DES '
ASSURSURS C.NTRE LE FEU - - .- . - - - 440-45S

Commencoments de I'association, 440, Compagnies formant 'association, 440, 442,
413, 454 Liste der Cies 619 Plaintes, 441, 455. Taux d’'assuranco fixés par 'arsovia~
tion. Une arsociation, deux divisions—quand le tarif a été arrangé—défensn aux
agents de travailler pour les Cies, sans tarif, ¢'est d-dire pour ceiles non afliiiées,
cotte régle est plus iard rappelée, 441, 442, Cies, en dehors de I'association, 442,
451. Cios contre lesquelles ta résolution (da 15 octobre, 1885, p. 667.) élait divigée
—les ugents foreés do quitter ceux qui les employaient—risques non hasardeux,
propriétés de fermes, otc., placés sous un tarif fixe, la régle subséquemment abolie
daps I'Outurin, mais maintenne dans Québec, 443, 444, Pourguoi un tarif fixe pe
peut pas &iry appliqué anx résidences privées—Iles taux de coalition en partie mis da
¢6té & Hamilton, pourquoi, 444, 445, 446. Compétition de la part des mutuelles
dans les cités, 447, 433, Le but de la coalition est d’augmenter les taux de maunidre
4 rendre los affaires profitables, 448. Lo tarif avec taux fixes est plus élevé qu’aves
la compétition—coit du maintien do I'association—contributions de diverses compa.
gnies, 44%, 452. Nomination, salaires, etc.,, des inspecteurs de l'association—autrea
irais—qui paient cct accroissement de dépenses—Iles dépenses augmontent, 450, 451
Risque moral—abaissement des taux—comment on traite ces cas, 453, Puurquoi la
Cie ' Queen City " s’est retirée de la coalition—Taxes provinciales sur les Ci
d’assurance—systéme différents dans Ontario et Québec, 454, 465. Tarif comparatit
avant et apras la coalition, 456, Tendance & payer les agents par une commission
sur les primes—percentage de pertes payées sur le total des primes regues—percen-
tage des dépenses sur les primes, 457. .L

- Xviii TEMOIGNAGES:
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William Hugh Lowrie, AgENT D’ASSTRANCE, RussELL - - 458-160

Diminution des meilleures classes de risques et angmer tation des taux par suite de
la coalition entre les Cies.— Différences de taux et respcnsabilité des agents, pour
risque roral, enlevée par le systéme de taux fixes—abolition des taux fixes, un
avantage pour les assureurs et les assurés—propriétés de fermes non affectées, 458,
459. Augmentation des taux d’assurance sous la coalition, 460.

James Boomer, SgoskraRE DE LA CIE D’ASSURANCE DE L’OUEST,
"ToRONTO, - - - - - - - 460-472

Résolution adoptéo par I'Association des Assureurs contre les Cies sans tarif rescindée,
460, 461, Objets principaux de I’association, 46: Taux de l'assurance élevés—
dépenses de la Cio pour P’asscciation—montant de Ia contribution, 'an dernier, 462,
462. Devoirs des inspecteurs de I'association, 464. Classifieation et taux d’assu-
rance, 465. A propos de pertes —assurance dans les cités et duns les campugnes—
Affaire de la Cie a Montréal et & Toronto, 466, 467. Percentage comparatif des pertes
de 1a Cie sur le montaut de primes regu en Canada et aux Etat~-Uais, respectivement,
467. Dividendes payés sur le capital-actions de la Cie, prix au pair avant et depuis
Porganisation de I'association—un argument gité, 468, Comparaison du résultat net
des opérations de la Cie en Canada et aux Etats Unis, 469. Taux et risqnes en Canada
et aux Ktats.- Unis, comparaison des—L'Assurance clandestine nous enléve une forte
proportion des rizques les plus considérables, 470, 471. Les Cies n’avaieut pas d’é-
chelle de tarif pour Ja direction des agents avant I'établissement de taux uniformes
par Passociation, * 471, Salaires des officiers exécutifs de la Cie—Dépenses compa-
ratives de la Cie en Canada et aux Etats-Unis, 472,

William Tatley, GErant DE LA Cre D'AssURANCE RovaLE, MonTREAL, 473-480

Associativn des Assureurs cootre le feu, quant établie—Fi('e rend les tanx uniformes—
Upe association semblable en Angleterre—Résolution (du 15 octobre ’85, p. 667.)
défondant aux agents de travailler pour les Cies n’appartenant pas & la coalition, res-
cindée—L’association est volontaire, 473, 47+. La coalition est no avavtage pour les
Cies ct pour le public—* Hasard Moral,” définition du, 474, 4:5. Buse du tarif uni-
formc—Agents tels qu’ils étaient sous I'ancien tarit—La * Queen City,” une compa-
grie & fonds social, ne fait pas partie de la coalition—Le~ Cies par actions et les
mntwrelles se font compétition, 416, 477. La coalition a sffermi lee tanx, 478, Con-
sdquence de la compétition étrangdre. Les Cies & fonds social canadiennes disparais-
sent et sont remplacées par des Cies étrapgéres. Nombre actuel des Cies (Canadien.-
nes et étrangdres en Canada, 478, Avantages des taux uniformes, 475. Agents et
insyecteurs, 479, 430,

Alfred W. Hadrill, sec. DE L’AsS. 0OAN. DES ASSUREURS CONTRE LE FEU 480-483.

Réeolution du 15 oct. 83, p 667. touchant les relations des agents avec lex cies.
8ans tarif et les mutuelles, pratigne dans Québec au sujet de la—Dépente des Cies &
cause de 1’Association, 480, 481, Plainte de la Cie des ‘‘ Citoyens ’’ concernant la.
violation du tarif par les Cies de I'Association, 482, 483, :

Hugh Scott, ¢EzANT ET DIRECTEUR DES OIES D'ASSURANCE DES “ MINOTIERS ET Fa-
BRICANTS " ET “ QUEEN CITY ” ET SECRETAIRE DE La oIE Hanp IN HanD. 483-307

Trento années d’ex) drience dans les affaires—ce qui constitue le “ husard moral” en
fait d’assurance, définition de, 433, Lassociation des assureurs expulse la cie. “ Queen
City,” 484 498, 499.—Augzmentatiun excessive des taux d’assarance en une année par
Y’association, 485, 4¢6,500. Nulle considération du hasard moral-—une proportion con-
sidérable des meiileures affaires d’assurance passe aux Etats-Uww, 4n5.—

¢ Voir le témoignage de Hugh Scott, p. 487 et les instructions et tableaux de tarif publiéa
par 1a Cie. d’ Assurance * Hand in Hand,” pour la direction de ses agenta, p. T10~718. .
TEMOIG NAGES. . b33 4
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Définition de I'assurance clandestine, 486, Pourquoi la cie. ¥ Queen City " u’est
aéuuchée de la conlition, 455,490, Le trapsfort des uffuires aux E-U, est le 1é6sultat
de Pétablirsoment de taux arbitairos—Existenco de buresux d’sssurance locaux
avant I’As-. de A-~sorears—Avance exorbitante dans les taux, et ce quien est résultd,
487, 483, Rigle udoptée pur la coalition le 15 oct. 1835 (Wxhibit 45 B, par4l. 667.)
détendant a res ngents de représenter les Cies qai ne suiveunt pas son tarif—Hxplica-
tion de, 490-492. Toute assursnce est virtueliement matuelle quel'que soit lo nom
qu’on lni doune—Le capital n'est pas un facteur en fait d’assarance—Résolution du
15 oct. V1885 rappelée, 490, 492, Les memb-es du Bureau des Assureurs de Toronto
sont les mémes que cenx de I’Association —La résolution, re agents des cies. sana
tarif, rappeléo par Pussociation, est adoptée de nouveau par le Bursan de Toronto
(Exibit 45 P, agouda, par. 10. p 692, et minutes, par. 33, p. 700.)—Compo~ition de
Y Ass, des Assureurs coutre le Fouexpliquée, 491, 492, 493. Kxzemple de taux différen-
Uels au détriment do ta ¢ité de Toronto, de la part de I’ Assnciation, 494, 496, 593. Taux
différenuels an Buresu coatraires aux régles ot & la classitication du tarif, 494. Uae
création spéeiale pour Toroutu, 496.— Deépod-garauntie et son usage—Officiers exécu-
tifs da Bareau de 'Toronto—Comment le Buresu a traité les syndics de hopital de
Torontou, 494, 503, Amendss imposées par le Bureau, 496, 497, Le dépo'-garautie do
1a ¢ Queen City " rerdu, 493, 499. Réduction des taux par 'association des Minotiers
et Fabricants—Ré-ultats satisfaisants—Tarif de l'association des M. et F', 500, 501.
Le Bureuu de I'A-sociation des Assureurs contre le' Feu de Toronto poursuit cons-
tammont les Cies qui n'en sont pas membres, 502, Le secrétaire du bureau do To-
ronto— Influence des Cies anglaises, 503, Mode d'upération des Cies Mutueilos—
Taux réduits des Cies.  Mutuelles en Canada et 'aux B-U., 505, 506. Perte parle
étbu—-()ummenb les Associations d’Assurance contre le feu pourraient étre utiles, 506,

QGecrge Hanson, INspEoTEUR D'AssURANCE, ToRONTO, - - -  507-512

Cie d’A~surance Mutuelle des Minotiers et Fabricants—Base de la—Classe d’affuires
—nysrtdome d’inspection — Tuux d'assurance de la coalition, saut considérable dans les
— Ha-ard moral, 507, 508, Minoteries, tanx d’agsurance des, 608. Anomalics et
élévatinn dex tanx fixén—Taux de la Cie des M et F.—Billets de primes, 509. Inti-
midation et perte d’ntiaires piar U'intervention de la coalition, 509, 51¢, 511, Cies do
P181g et réassarance. hi0—Exemples d’augmentation de waux d’aprés la cédule de
tarif do I’Acs. des Assureurs, 511, ' ' ' '

‘William Young, cHEF DE LA BRIGADE DU FEU, O1TAWA, - -  SI12-51%

Augmentation de Pappareil pour combattre le feu & Cttawa-—Registre des incendies
pendant orze ans, de 1877 4 1337—Détails des pertes par le fea en 1887—A ppureils
contre lo fou amélioré duns ses derni¢res années —pouvoir d’oatt suffisant, 512, 013.

John Ferguson, GtraNT ET PROPRIETAIRE DU GRAND Opfes, OTTAWa, S13-514

Taux d’assurance pour sa bitisse de 'Opéra élevé de 2-5 & 3 pour cent depuis 'oxis~
tence de lu coalition-—Toute son asswange transférée aux Cies Angliises—pourquoi
— A amélioré ses moyens de cowbattre lo fou depuis 1884, ef dimiaué les risques
d'incer die, 513, 514, Les tanx sar ies bitisves isolées les mé:nes qu’avant Ja coalition
—18 coalitiou tue les compagnies faibles, 514, ‘ ' ) '

Patrick Kelley, mwvorrer, Buyrag, Oz, - - - - - 514518

Augmontation des taux d’assurance sur les monlins par la coalition—ces taux rédaits
‘par'le Lrunsfort de ses assurances aux Compaguies muiuelles, 515,
X . TEM IONAGES,
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EXHIBITS.

N° 1.—Liste les signataires de I'arraugement de la Corporation des Epiciera de (iros
de la Puissance alias Coalition sur le Sucre, indiquant les noms biffés
plos tard par la corporation et los marchands qui, aprés cotte radiation,
no ‘purent plus avoir de sucre aux raffineries aux mémes termes ques los
membres de la corporation, 518.

N° 2,—Ballotin du 24 février 1888, annon¢ant le prix du sucre aux raffineries, pour
les membres reconnus de la compagnie, pour la semaine suivante, H19,

N° 3.—Bulletin dn 2 mars 1888, aunongant le prix du sucrs aux raffineries, pour les
membres reconnues de la corporation, pour la semaine suivanto, 520,

N° 4,—Arrangement en vertu duguel ceux qui la signent devisnnent membres de In
Corporation des Epiciers de Gros de la Puissance, ot ont droit aux prix
spécianx de coalition poar l'achat du sucre, tant que leurs noms res-
tent sur la liste, 520.

N° 5,—Télégramme dn 31 décembre 1887, de la Raffinerie de sucre de Moncton, &
Lightbound, Raltson et Cie, donnant des termes sajets & 'approbation de
la corporation, 521.

N° 6,—~Télégramme dua 3 juin 88, de la raffinerie de sucre de Moncton & Lightbound,
Ratston et Cie, consentant 4 remplir une commande et & expédior dusucre
sans I'escompte de 2% pour cent, en attendant le consentemont de la cor-
poration, 522.

N° 7.—~Constitution et réglements de * I'Association des épiciers on gros ”, do Mon~
tréal, telle qu’adoptée le 7 janvier, 1884, 522,

N° 8.—~Avis d’une assemblée spécialede 1’Association des jobbers en Montres Ambri-
caines, & Toronto, dans le but de mettre en vigasur une régle preserivant
la vente d’autant de boites de montres que de rounages, 525.

H°® 9.—Constitutions et réglements de I’Association Cavadienne des josbbers on mon-
tres Américaines, 525. B.—La Cie Nationale de Montres d’'Rigin, Chi-
cago, & Charles Stark, Torouto, avis de rupture de relations d'affzires uvec
lui, parce qu'il n’est pas membre de I’Association Canadienno des jobbers,
527. B} —La Cie Nationale de montres d’Elgin & Charles S.ark, re-
fusant de remplir sa commande, 527. C.—Arrangcment entre 'sssocig~
tion Canadienne des jobbers en montres et la Cie Nationale do mantres
d’Bigin, 527, D.—Robbins, Appleton et Cie., pour la Cie. dv Montres
Ameéricaines de Waltham, & Charles Stark,—Rempliraignt sa commnnde
aveo plaisir 8'il envoyait par V'optremise d’'un membre de I’ Associstion
Canadienne des jubbers, 528. E.—Proposition d'vn réglement pour la
vente compulsojre d'autant de boites de montres que de rousges, 523,

N° 10.—Contrat entre I' Association Canadienne de jobbers en Montres Américaives

%to 18a Cie. Nationale de Montres d’Elgin (copie mot pour met du n® 9 ¢},

W 11.—A.—Lettre de A. Joseph et Fils, Québec, accompagnée d’une pétition (B
' ' d’épiciers de détail et dutres personnes de la cité de Quaébec, se plaignant
de la coalition orgauvicée par les épiciers de gros pour tenir Jes prix de
sucre, et pour imposer certaines conditions pour la vente de cet article, 529.
N®Q 12,~Pétition des officiers et du comité d’Administration de I'Association des
Epiciers de Détai}, de Montréal, au comité spécial des coalitions protestant
- contrela.coalition .entre les rafincurs de sucre et la Corporation des
Epiciers de Gres, et:demandant 4 &tre entondus devant le comité, 631,
' EXHIBITS, Fxi
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N<© 13.—Pétition des épiciers de gros et de détail et des fabricants de la cité de Sher-
brooke au parlement, se plaignant de la conspiration de la Corporation
des Epiciers de Gros de la Puaissance pour induire les raffineunrs & refuser
de vendre aux pétitionnaires au cours du marché, et demandant ’'adoption

de mesures pour empécher 'existence de telles coalitions et pour le redres-
sement de leurs griets, 531,

N° 14.—Pétition de John Scandrett et autres, de la cité de London, Ont., se plai-
gnant de la coalition qui existe entre les raffineurs et 1a Corporation des
Epiciers de gros, en Canada, et qui conduit le commerce de sucre & volonts;
ce qui en éléve le prix pour les épiciers de détail, pour les épiciers de
gros qui n’en font pas partie ct pour le public, ot demandant la passation
do mesures propres a remélier & cet étut de choses, 532.

N® 15.—~A.—Lettro de Frédéric Nicholls couvrant uue copie (B) d'une lettre qu’il a.
envoyéo an secrétaire de la Commission Royale du Travail, attirant i’at-
tention du comité sur le sujet de cette communication, 533,

N° 16,—Lettre d’ “ un econsommateur ” demandant au comité de s’enjuérir au snjeb

d’nne soi-disapt coalition formée pour réglimenter la vente du charbon §
Montréal, 634.

N® 17.—¢ Un qui voudrait entrer dans le commerce ” demaude au comité de diriger
son enquéte sur la coalition des entreprensurs de pompes fundbres, 534,

N© 18,—Copie d'un exposé de I’Association des Epiciers de Montréal présents &
George A. Drummond montrant que la coalition existant entre la Raffi-
nerie de Sucre du Canada et la Corporation de la Puissance est nuisible, et

gu’elle élave le prix du sucre pour ie commerce de détail et pour la coms
sommation publique, 535,

N° 19,—Lettre de Frederic Nicholls se plaignant de la fausse interprétation et de Ia

critique injuste de sa lettre (fixhibit 15 B) par le Globe ot le Mail, de
Toronto, avec extraits de ces journaux, 536.

N° 20.—Lettre de J. G. Snetzinger se plaignant de la coalition formée au sujet du
sucre, et de la Raffinerie de Moncton qui vend & prix différentiels aux mar-
chands wmembres de la coalition et 4 ceux qui ne le sont pas, 536. B, C,D

et B.—Copies de communications échangées entre Snetzinger et la Raffi-
nerie de Moncton, 537.

2 21.—Lettre de Walter Paul, épicier, 3 Geo. Hadrill, secrétaire de la Chambre
de Commerce de Montréal, demandant pourquoi son nom = été rayé de la
liste des scheteurs de sucre privilégiés par I'Association des Epiciers, 537,
B.—M. Hadrill explique que c’est en conséquence d’ane résolution de la

Corporation des Epiciers de Grosde 1a Puissance, 538. C.—Copie de cette
résolution, 538,

N° 22.—Synopsis des régles, réglements et contrats passés et adoptés par la Corpe-
ration des Kpiciers de Gros de la Puissance relativement anx escomptes,
au sucre, au tabac et anx marinades, 538,

NP 23. A,.—Déclaration d’Edgar A. Wilis et autres, représentant I’Association Cana-
dienne des Jobbers en Montres Américaines, au sujetdes procédés institués
daos Ia Haute Cour de Justice par Charles Stark contro la dite Associa-
tion, en conséquence de I'affaire dont il est question dans ’Exhibit 8, 540,
B.—Copie certifiée des minutes de I'assemblée du ler mars, 1388, de 1a dite
assocition, 541. O.—Lettre de Charles Stark au sujet de certains papiers,
accompnée d’une copie de la lettre de la Cie Nationale de Montres.
&’Elgin, refusant sa commande de rouages de montres parce qu’il n’est pas
membre de I’Association Canadicnne des jobbers en Montres Américaines

xxii EXHIBITS,
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542, D.—Lettre de M. C, Ellis, complétant son témoignage, et couvrant
une lottre de Iz Cie Nationale de Montres d’Elgin a Charles Siark, re
plaintes ser sa méthode d’annoncer, 542, ‘ .

RO 24.—Minutes des Assemblées de la Corporation des Epiciers de Gros de la Pais.
sance depuis le 7 juin 1884, jusqu’au 16 novembre 1887, inclusivement,
543-564. ’

N¢ 24%.—Lettre accompagnée d’'une résolution de 1’Association des Epiciers de détail,
de Hamilton, offrant de comparaitre par députation devant le comité am
sujet des coalitions commerciales, 566,

N° 25.—A.—Minutes de P’Assemblée dos Producteurs et Expéditenrs de houille
anthracite, 14 avril, 1386, fixant les prix et autres conditions de vente du
charbon, 565. B,C.D ct E. Assembléos semblables et circulaires rela-
tives au commerce da charbon, 556-5732,

N° 26. —Lettre de M. J. N, Blake, de Toronto, derandant au comité de -s’enquérir
d’une soi-digant coalition des banques, 572,

N© 27.—Lettre de M., George A. Drummond, président de Cie de Rafinage du sucre,
du Canada, comme supplément 4 son témoignage devant le comité, affic-
mant qus sa raffinerie n’emploie jamais la moindre quantité do glucose,
pour lu falsification des sucres, 574, -

N° 28,~Lotte M. S, S. Malcolmson demandant au comité de diriger 3on enquéte sar.
une soi-disant coalition poar Ia dépréciation des gages, formés par “ [’ Asso-
ciation des Propriétaires de Navires,” accompagnée d’unne copio (B) de la
constitation de I'“Association Canadienno des Ingénieurs Maritimes,”
574-579.

N° 29,—~Romontrance des Fabricants de Bidre de gingembre, de Montréal, au comits,
contre la coalition de !a corporation des Epiciers de gros et les raffineurs
de sucre, 579, :

N° 30.—Lettre de M. M. Teefy, de Richmond Hill, demandant su comité do s’ n-
quérir sur la coalition existant entre les Fabricants de Cercueils et les
Entrepreneurs de pompes funébres, et conoue sous le nom d’ “ Associs
tion des Entrepreneurs de pompes funébres,” 580,

N° 31.—Lottre de M. J. A, Mathewson, épicier, de Montréal, au comité sur le fone~
tionnemeort pratique de la coalition sar lo sucre et sur son expérien :e en
fait d’importation de sucre, 580. -

N° 32.—Lettre de 8. Cunard et Cie, Halifax, Agents de la Raffinerie de Sucre de
Halifux, 4 J, A. Mathewson et Cie, de Montréal, refusent de vendre da
suere, sans I'assentiment de la Corporation des Epiciers, 58). B.—Andrews,
Bell et Cie, de Liverpool, 4 J. A. Mathewson et Cie, de Montréal, 2 tévrier,
1888, au sujet des prix et tormes de vente du sucre i cette date, & Liver-.
pgol, 581, C.—Télégrammes, re Sucre, échangés entre ces denx maisons,
582, :

N9 33.—Copio de la Constitution et des Rézlements de la Section du Charbon do Iz
Chambre de Communes de Toronto soumise an comité pat M. W. D
Mathews, Président de la dite Chambre, tels que déposés su Conscil de Ia
Chambre, lesquels Constitution et Réglements sont eeneés étre ceux qui
gouvernent la dite Section du Charbon, 582, 584. :

N° 34,—A.—Minutes des assemblées de la Section du Charbon de la Chambre da
Commerce de Toronto, depuis e 14 jein, 1886, jusqu'an ler mars, 1888,
inclusivement, 584.628. B.—Coustitution, Réglements ¢t Rgzles Spéciales.
de la Section du Charbon de la Chambre de Commerce’de Toronta,
soumis par-M. G. W. Wood, Secerétaire; dans son iémoignage devant le

EXHIBITE, FXE
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comitd, lo 22 mars, 1883, comme étant ceus qui ont gouverné la dite
Section du Charbon, depuis son organisation comme telle jusgu'a ce joar,
(comperer avee Exhibit 33), 628-631. C—~Lettre de G. W. Wood an
sujet des primes payées ponr contrats, comme supplément i son 1&moi~
gusgo oral devant Je comité, 631.

N° 35.—A, B.—Convention relative aux conditions de vente du -charbon entre
Chisholm, Parrish et Cie, de Buffulo, N.-Y., d’une part, ot T. M:Jonnoell
ot Cie, d'autre part, 632-633,

N°36.—A & I.—Circulaires des agents de houilio anthracite & Oswégo et & Rochester,
N.-Y., a Alex. Hargrait, de Cobourg, Ont., doonane les prix du charbon,
sans charges & bord (F. O. B.), pour plusienrs mois, & ces ports, Aussi
le cciit total de livraison finale & Cobourg, en avril 1837 et vctobre 1836,
633-6:5.

N° 37.—A.—Réglements et régles gouvernant la Bourse de Charbon do London,
Cnt.. 635-637, B, C, D.—Etats du colit du charbor, & London, Ont,, donné
par Uentremise de W. Bowman, pour Huant Fréres, agents commis=ion-
naires ot agents pour la vente de charbon, guatre mois de 187 et deux
mois de 1888, 637-638. :

N® 38, —A.~—Constitution, régles et réglements de I'Asscciation des Fabricants de
Farine d’Avoine du Canada, 638-642, B.—Formule de rapport menssel
de production des moulins ot de la déclaration statutaire qui doit acvom-
paguoer le rapport requis de chaque membre de Ia coalition sur la farine
d’avoine, 612, C.—Minutes des assemblées de V'associstion depuis lo 4
novembre, 1887, jusqu’au 16 mars, 18%8, inclusivement, 643-647,

N° 39~—~A. W. Morris et Frére, manufuctoriers, Montréal, 4 A. Workman et C'e,
Ottawa, leur donnant avis qu'ils (Morris ot Frére) se sont retirés de la
coalition relative au Cordage ot i la Ficelle a lien, 647.

N° 40.—~Convention entre Johu Charles Brown, marchand de charbon, et la Cic de
Voiturage ds Charbon, d’Ottawa, 648,

IX° 41.—Constitution, réglemont, etc., do I'Association des Entreprencurs de pompes
furébres d’Ontario, 648,

Ne 42~—Copie de la circulaire de 1’ Association des Assureurs contre le Fen aux agents,
leur défendant de représenter ou de travailler pour aucune Cie d’Assu-
rance contre le Feun’appartenant pas & la cozlition, ¢’est-a-dire pour toutes
celles désignées comme “ Cios gans tarif)” 648,

N 43.—Constitution et réglements de I’ Association Canadienne des Assurears contre
le Feu, 649-655.

M° 44—A, B et C.—Dépenses do la Division de Monirésl, de I'Association des
Assureurs contro lo feu, de 1834 & 1887, inclusivement, pour chngue
année, 656~657.

N° 45.—A3$ —Origine de la Cie d'assurance des Minotiers et Fabricants, 637. A.—
Progpectus de 1a Cie, 659. B.—Assomblée spécizle de P'Association des
Assureurs contre le fou & Oltawa, 660-677. C.~—Assemblée du Burean
des Assureurs de Toronto, ler décembre, 1885, 677-682, D.—Assemblébe
annuelle de 1’Association Cauadicune des Assurours contre le feu, du 80
mars, 1886, a Tovonto, 682-691. E.—Assemblée de la Cie d’Assurance
des minotiers et fabricants, 14 avril, 1886, 691. F.—Assemblées annuelles
du Bureau des Assureurs contre le fou de Toronto, 19 janvier et 3 faviier,
1€87, £92-701. G.—do 23 jnillet, 1885, do do, 702-705. H,—do, 30 octo-
bre, 1884, do do, 705. I.—Le¢ recrétaire du Bureau des Assureurs contra
Ia fen & Szatt ot Walmsley ot H. IHowland, romettant le ¢ dépst-ga:an.
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tie, ” 70'7. K.—Circulaire anx Cies d’Assursunce au sujet de leurs rela-
tions d’affaires, si elles en ont, avec la maison d’assurance de Scotf et
Walmsley, 708, L.—Extraits des * conditions statutaires ” d'assurance
de la Cie * Queen City, ” ‘708, M.—Statistigues des pertes par le feu aux
Etats-Unis et en Canada, pendant dix ans, de 1875 4 1884, inclusivement
709-710. N.—Mesures de précaution contre le feu, 710, O.~Rsgles et
tanx d’assurance de la Cie “ Hand in Hand ", 710-718, P.—Assemblée
du Bureau des Assureurs contre le feu de Toronto, 17 févriar 1887, réso-
lution adoptée au sujet du ¢ dépot-garantie, ” (par, 68), 719.

N° 46.—A.—Constitation (adoptée le 13 novembre, 1865, revisée le 17 mai, 1872 et
le 28 avril, 1880) de I'Association Canadienne des Fondeurs en fer, 719-
723, B.—Convention entre les membres del Association Canadienne des
Fondeurs en fer (formulée en 1875 et revieée on 18477), 723.

N 47.—A.—Constitution, raglements et régles de I’Association de pompes fundbres
et rapport officiel de la seconde assemblée avnuelle, e 16 septembre, 1885
a Toronto, 725-%53. B.—Liste de prix des fabricants, pour les membres
de la coalition, 754756, C.—Inclus dans 47 A, 756.

N° 48.—~Bzposé en faveur de iz Section du Charbon de la Chambre de Gommerce de
Toronto, accompsagné des affidavits de MM, Samuel Crane, Ralph E.
Gibeon, John Keith, John R. Bailey, James Cowar, F. H, Thompson,
Thomas Counlter et Elias Rogers, tous de la ¢ité de Toronto, 757763,

EXHIBITS. REV
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RAPPORT
COMITE SPECIAL

CHAMBRE DES COMMUNES

COMPO:E DE

Mr. WaLLACE, Président, Mr., FLyun,
“  Bain (Soulanges), “  (RILLMOR,
“ BaNn (Wentworih), “  GUILLET,
:: gﬁcmmp, “‘ (I?:RANDB JIS,
OYLE, ¢ ANDRY,
¢ (CASGRAIN, it McDovearLp (Pictow),
“ Davy, “ McKay,
“  FISUER, “ Woop (Westmoreland),

Chargé de faire une enquédte et un rapport sur la natare, I'étendue et I'effet de cer-
taines coalitions commerciales que I'on dit exister au sujet de 'achat et de la vente,
ou de la fabrication et vente en Canada, de tous produits étrangers ou canadiens; et,
aussi, en vertu d’une résolution de la Chambre des Communes du 8 mars 1883, de
8’enquérir de l'entente qui existerait, dit-on, entre des compagnies d’assurance contre
Pincendie, faisant affaires en Canada.
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CuaMBRE DES CemMUNES DU CANADA,
Otrawa, 16 mai, 1888.

Le comité spécial chargé par la Chambre des Communes, en date du 29 février,
1888, de faire une onqubte et un rapport sur la nature, 'étendue et I'effet de certaines
coalitions commerciales que I'on dit exister au sujet de I’achat ou de la vente et dela
fubrication et vento en Canada de tous produits étrangers ou canadiens ; et, avssi, en
vertu d’une résolution de la Chambre des Communes du 8 mars, 1888, de #’enquérir de
Pentente qui existorait, dit-on, entre des compagnies d’assurance contre V'incendie,
faisant atfaices on Canada,—mé:cnte lo rapport suivant :—

Le comité v'est mis & I'eeavre le 6 murs 1888, pour accomplir les devoirs qui lui
étaient impo:és, et a teuu 26 séances, ayant continué ses investigations jusqu’au 8 de
¢e mois,

Le temps dont pouvait disposer le comité n'était pas suffisant pour s’enquérir de
la naturo et de I'étendue de soi-disant coalitions autres que celles ci—aprés spécifides.

Soixante-trois témoins ont 616 interrogés, et une enquéte compidte a été faite
sur les sujots suivants: Le sucre et les épiceries, le charbon, les biscuits et la confi-
serie, la coalition contre les fabricants canadiens de boites de montres, le fil mélallique
barbelé, 1a ficelle & lien, les instruments aratoires, les podles, les fabricants de cercueils
et les entrepreneurs de pompes fundbros, les meuniers de farine d’avoine, la coalition
des marchands d'ceufs, 'orge, et 1'Association des assurauces canadiennes contre le
feu.

La fabrication des boftes de montres en Canada, s’est largement développée
dans l'espace de quelque années, et deux fabricants prétendent qu’ils sont en état
d’'approvisionner le marché canadien. Un de ces établissements a été forcé de s'unir
i I'Associntion américaine sous la menace d'étre ruiné. Il existe une association
canadienne de fabricants de montres américaives affil.ée & cetle association améri-
caine, et sous le controle de celie-ci. Auz termes de sa constitution, tont membre
qui enfreint les18glements est passible d’ane amende de 8500, ot est expuleéde 'as-
sociation. Si I'association américaine, réussit dsns ses efforts, ce rera la destruction
d’uce industrie canadienne florissante.

LE SUCRE ET LES €PICERIES.

La coalition entre les 1affineurs de sucre et ]a Corporation (Guild) des Epiciers du
Canada, effectnée le 20 avril 1887, est le fait de 1a Corporation. Cette derniére s’est for-
mée &4 Montréal le 7 juin 1584 et prétendaitreprésenter, lors de I'adoption de I'accord
relatif au sucre, 95 pour 100 des épiciers de gros, v compris les confiseurs et les fabri-
cants de biscuits des provinces d’Ontario et de Québec, en dehors desquels 1a Corpe-
tiou n’avait ni membres ni contifie. Apid+ plusieurs tentatives inuiiles fuites par
celle-ci pendant 'année précédente, les rafficeurs canadiens consentirent & un arrange-
ment par lequel ils devaient vendre leurs produits aux membres de la Cosporationa des
conditions plus favorables qu'a ceux n'en faisant pas partie. Le premier accord étuit 4
Ieffot que les commergants qui refuseraient d’y souscrire paieraient un % de centin de
plus par livre que les signataires de la convention pour toutes les qualités de sucre
blane. Par des négociations subséquentes, cette proportion fut portéea un } centin par
livre pour les m&émes quahités. Plus tard, cet arrangement fut anpulé pour étre
remplacé par le suivant :—% de centin de plus par livie pour tvutes les qualités de.
cassonade jaune et blanche, sans Fe-compte alloué aux parties contractantes, gul
était de 23 pour 100. On a prouvé que cela équivalait & une bausse d’environ 50
centins par 100 livres pour toutes les qualités.
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11 fut aussi convenu que les non-signataires seraisnt obligés d'acheter denx barils
de cussorade juune avec chaque baril de cassonade blanche, mais cetle condition ne
fut pas longtemps mise & effot.

Il v’y a pas eu preuve d’aucune coalition entire les différentes raffineries on
quelques-unes d’elles pour fizer des prix uniformes de vente; les diverses conventions
entre elles et la Corporation furent restreintes a I'imposition de prix et de conditions
différentiels 4 ceux qui n’appartenalent pas a la ligue. Ces conventions farent conclu es
par les raffineurs 4 la condition que le marchand de gros ne demanderait pas plus
que } de centin de hausse par livre de sucre granulé au marckand de détail pour les
lots ue 15 barils ou plus, ot de # de centin pour de moindres lots. I!s stipulérent avec
Ia Corporation que tel serait le maximum du profi.. La bausse que proposait et
réclamuit la Corporatiou é:ait plus forte, soit 3 centin par livre pour moins de 15
barils, et ¢ de centin pour de plus grandes quantités.

La Corporation fit d’énergigues efforts ponr induire les rafiineurs a refuser de ven-
dre leurs produits sux non-signataires ; ayant échoué sur ee point, elle s'efforgy d’obte-
pir une différence d'un centin par livre contre cux, Ellc demanda ensuite qu'ils fussent
contraints A acheter deux barils de cassonade juune avec chaque baril de sucre gra-
nulé, et elle réussit pour un temps. Ceo fut une coudition ajuutée & I'augmentation
de prix do { de centin par livre ainsi qu'a la perte de I'escompte ordinaire qui était
de 2% pour 100. Une liste des maisors de commerce ayant souscrit & Ia convention
fut connée & tous les raffiveurs. Lios signataires primitifs étaient au nombre de 98,
co qui comprenait 14 maisoas faisant a la fois le commerce de gros et le commerce
de détail. A uno assemblée de In Corporation, tenve le 18 novombre 1587, ces 14
maliy s furent sommairement, et sans avis préalable, rayées do la liste, et privées
ainsi du droit d’acheter sauf aux c¢onditions imposées aux non-.igna aires.

Le comité exécutif de la Corporation ge réunissait chagque semaine pour établir
les prix auxquels les sucroes de tuute ospéce seraient vondus aux détailleurs, sauf 'ur-
rangement {ait avee los raffineurs ainsi que ci-dessus mentionré, La punition pour
refus de v’y conformer était la radiation du nom du délinquant do la liste fournie
auy raflincurs,

Les membres de la Corporation promettaient solenncllement de maintenir ces
Prix, ainsi que d’'autres rézlements de la ligne, sous peine d'expulsion. Ils étaient
aosei obligés en honncur de tenir strictement confidentielles et secrées toutes
les discussions et délibérations de I'association en séance exé:utive. Lins souscripteurs
aux conventions relatives au sucre et anties étaient obligés de * convenir et g'en-
gager A fidélerent et hovorablement remplir et suivre les termes et conditions
stipulés.” °

La Corporation fit sussi des conventions arec les fabricanis de tabac, d’amidon
et do poudre & ydtoe dite Cook’s Friend, en vertu desquelles les prix de ces articles pour
les détailleurs devaient étre fixés par la Corporation, et mises en vigueur sous peine
de la privation du droit d’acheter excepté 4 des prix plus élevés,

Ces conventions n’étaient faites qu'avec des fubricants individuels et il n’y
avait pas do coalition entre les fabricants de produits similaires.

Des arrangements furent aussi faits avee les agents de Morton et Cross et
Blackwell pour les marinades, et pour la mine de plomb de James, le bleu de buan-
derie, etc,, et I'aliment lacté de Nestlé, d’aprés lesquels les marchands de gros s’en-
gageaient envers les fabricants anglais 4 maintenir les prix établis par eux pour la
vente aux détailleurs,

Les procés-verbaux da la Corporation font voir qu'elle essaya de contrdler la
production des Mculins Mont Royal. Catte résolution se lit comme suit :

 Que va que le riz, le produit des moulins de Mont-Royal, «’est vendu et se vend
4 des prix non-rémunérateurs, cette assemblée recommande que la guestion do fixer
une avance minima sur cet article de §3. par livre sur les prix da moulin, lorsqu’il
est vendu en quantités de vingt-cing sacs et moins, so.t discutée par les différentes
Corportions le plus tdt po-sible, et que leurs avis soient soumis par leurs délégués &
la prochaine réunion de la Corporation fédérale.”

Le procés-verbal de la dernidre réunion de la Corporation fait voir qu'elie cher-
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chait 4 effectuer une coalition entre deux des fabriques d’amidons du Canada, La
résolution 4 cet effet se lit comme il suit :—

“ Pourva que les compagnies d’amidon d’Edwardsburg et British American ne
verdent qu'su commerce de gros et établiscent un prix uniforme, et supportent
lo commerce de gros pour une avance minima au commerce de détail d'un
demi-centin par livre sur d’amidon de buanderie ordinaire, et de trois quarts de centin
sur tous les autres, a l'exception de d’amidon de riz, sur lequel I'avance sera d'un
centin, les marchands de gios s'engagent 4 ne pas vendre les produits d’aucane
autre compsgnia d’amidon qui, sur invitation de se joindre & eux, refusera de le faire
aux mémes conditions."

Ces faits prouvent que laCopporation des Epiciers, ainsi que ses diverses coali-
tions, est nuirible 4 l'intérét public en limitant la concurrence, en haussant les prix,
et en faisant usage de res pouvoirs croissants et faciles dans le but de produire et pro-
ger tous les munvais cffots du monopole. Eile refuse d’admettre certains comrcer-
¢ants dans ses rangs, d’autres y sont admis et ensuite expulsés, d’autres encore sont
mis au ban de la ligue, si pour des scrupules de conscience ou par esprit d’indépen-
dance ils refusent de s’y agréger.

Des marchands qui achetaient 4 conditions ézales et avec les mémes facilités que
d’sutres marchands, se trouvent tout 3 coup an pouvoir de cette coalition, C’est ainsi
que des établissements qui. en certaips cas, ront le fruit d’un demi-sigcle de travail et
de commerce honorable, et jouissent d'une longue expérience et de la confiince du
public, sont menacés de ruine.

Il n’existe aucune excuse raisonrable, et encore moins aucune justification, pour
beaucoup de ces actes ot conventions arbitraires. Le commerce d'épiceries de gros
était dans une condition florissrante depuis nombre d’années ; les faillites étaient
presque inconnues, La prétendue dépression du commerce des sucres n’élait en
réalité que Ja méme condition dans laquelle se trouvait ce commeorce dopuis nombre
d’années par suite de I'habitude de vendre le sucre & un faible profit, La raison
alléguée pour la fixation du prix de beaucoup d'autres articles est qu'ils se vendaient
A un profit trop minime. Il fut convenu de fixer les profits, puis on les augmenta
ensuite, mais jamais ils ne furent réduits, quoique les valecurs en général eussent
subi une bais<e.

On voit qu’une association formée d’sbord pour s’entendre sur des conditions
uniformes de crédit et d’escompte, et pour empécher de dater en avance les factures,
stc., étendit bientdt et rapidement ses opérations 4 des projets plus ambitienx. Le
pouvoir, d’abord egercé avec prudence, fut bientdt saisi d’une main plus ferme, et
evfin e simple procédé de “ prend qui peut ” finit par guider ces associations dans
leurs opératiors,

COALITION DES MARCHANDS DE CHARBON.

11 existe des coalitions de marchands de charbon & Toronto, Ottawa, Montréal et
London,

A Toronto, une association de ce genre est en exister co depuis quelques années,
et en 1886 olle fut sffilide A la Chambre de Commerce de Toronto, et désignée sous lo
nom de Section du charbon de cette chambre.

Cette section se compose d’environ cinquante six membres, dont ¢ing ou eix sont
des importateurs et les autres des détaiileurs, qui sont approvisionr és par ics premiers
4 75 cts par tonne de moins que les prix payés par les consommutenrs,  Les affaires
sont administrées par un comilé exéeutif, dont une msjorité doit, d’apros la constite-
tion, étro compo:ée d'importateur~; ¢u conséjuence, ces lmportateurs, qui sous
d’autres rapports sont une clas-e privilégiée, ont ia haute main sur ce commerce, ot
ainsi que le font voir les procos verbaux de leurs réunions, presque tous les immensos
avantages de la coalition tournent a leur profit.

Pour devenir membre de cette tection du charbon, il faut verser cent piastres 4
1a caisse de la Chambre de Commarce, et vingt piastres A celle de la section, en tout
$120. Cotte section a sa constitution propre, ses statuts et réglements qui, pour étre
mis & exécution, doivent &tre sanctionrés par le conseil de la Chambre de Commerce.
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La copie de sa constitution ot de res rézlemeonts dépo<é9 devant lo conseil pour son
approbation, n'est pas du tout identique & celle qui nous a 6té fournie par le secrétaire
de la section du charbon. Cette différence est asscz grande, car cotte dernidre con-
tient un a-ticle de lu constitution et Auit régles spéciules qui ne se trouvent pas dans
la premigre.

Lies10gles les plas arbitraires y sont établies. On emploio des agonts secrots
(détectives). et les crmmergants sont rmrveillés, On exigo dos serments de fidélité a
Ia constitution et nux 19zlements non sculement de la puart des membres, mais sussi
de leurs commixs, ¢t les serments que I'on fait préter A cos employés ont parfois un
effet 1étroaciif aussi bien que pour 'avenir. Toute violation de ces serments et jugée
par le comité exécutif cn question, ot les punitions sont de fortes amendes ou Pexpul-
sion. Un rixiéme de toutes les amendes est versé 4 la caisse de Ia section du charbon,
et les cing-sixidmes sont partagés entre les importateurs. Les registres font voir qu’il
& 61é var treis fuis imposé des amendes de $1,000 chacune,

Ainsi, nous avons ici le epectacle extraordinaire d’une association mercantile qui
s’arroge des pouvoirs conférés aux tribunaux seuls, et de juges qui tolarent virtuelle-
ment le parjuro en acceptant des amondes & partager entre les importateurs. Ce phé-
noméne n’est pas moins pénible ni moins repréhonsible parce que 1’association qui
agit ainsi porte lo titre respectable de “ Section du Charbon de la Chambre de Com-
merce de Toronto,”

Lamaniére dont on traite les soumissions est digne d’attention en ce qu'elle fait
voir comment on 8¢ joue de la confiance du public. Lorsqu’il est demandé des sou-
missions pour la fourniture du charbon a Toronto pour les édifices du gouvernemeont
fédéral ou de celui d’Ontario, pour les instiiutions publiques, aguedue, los écoles
publiques, les institutions de charité, I'hdpital général, ete,, on convogus une assem-
blé de la ¢ Section du chark-n” & laguelle on fixe le prix que doit payer celui qui
demande les soumissions, et le privilége de remplir le contrat est accordé a celui des
membres qui offre la prime la plus élevée. Ainsi, en 1886, pour le priviléze do
fournir environ 2,560 tonnes de charbon au gouvernement d’Ontario, il fut payé une
prime de §1,500, Le mémo contrat, y compris un peu de bois, fut vendu en 1887
pour $1,399. Les primes ainsi payées sont partagées entre les membres importateurs
de la méme maniére que les amondes. Mais afin d’endormir les roupgorns da public
sur lexirt ‘ree d’une eoalition et de faire croire que le charbon n'est pus fourni i sa
vérituble valeur marchande, d’autres membres de la section font des soumissions i
des prix plus élevés. Les citoyens paient aussi, non pas des prix de concurrence,
mais ceux que la coalition veut bien leur extorquer.

D’apiés des arrangements faits avec les marchands de charb n américains, coux
qui sont en défaut comme membres, soit parce qu’ils ne peuvent payer les amendes
ou pour d’autres causes, ne peuveunt acheter de charbon aux Etats-Unis. On prend
aussi les plus grandes précautions pour empécher toute possibilité de concurrence
de ia purt de ceux qui ne sont pas membres de l'association, et la section du charbon
de Tron o empéche los mineurs et ex portuteurs américaing d’expé {ior du charbon &
qui que ce soit a Toronto qui ne fuit pas partie de la coalition. Par exemple, la Butler
Colliery Co. de Buffalo avait vonda un chargement de goélette de 254 tonnes do char-
bon anthracite a Geoderham et Worts, sans svoir obtenu le consentementde la section
du charbon de Toronto. Aussitd: celle-¢i télégraphia a l'ussociation de Buff o d’arré.
ter Ltuut autre envoi, et il lui fut imposé une forte amende, Les procé fures uliéricures
gont déerites duns I'extrait ~uivant du procés-verbal de la section du churbon de la
Chambre de Commerco de Toronto:—

¢ Résolu —Queo la question de Pexpédition de charbon & Gooderbam ot Worts par
Ya Butler Colliery Co. soit laiscée entre les mains du comité de Toronto 4 Beffslo, pour
qu'clie soit décidéo suivant qua 'exige I'importance de l'affaire ; ctil est de plus rérola
que, comme la Butler Colliery Co. a indiqué qu’ells était préte & réparer le tort qu'elle
a fuit 4 ce marché parson exypédition de charbon & Gooderbam et Worts contrairement
aux rézlesdecotte association, le comité est d’opinion que plusieurs milliers de piastres
ne suffiraient pas pour réparer le mal, car le charbon a été distribué parmi un grand
nombre d'amis et de connaissances, qui ont librement informé leurs amis qu'ils avaient
6 RAPPORT
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réussi & battre la coalition du charton et qu’ils avaient eu leur charbon a un prix
beaucoup moindre que coux de la coalition. Cependant, vu Uoffre epontarvée de la
Butler Coliiery Co., la section da charbon de la chambre de commerce de Toronto
doit étre aussi raisonnable que possible dans sa demandoe, et acceptera $1,000 comme
satisfaction ploine et entiére dans le cas actuel; et il est résolu que le secrétaire soit
churgé de transmettre copie de cette ré:olution au secrétaire du comité de Torcuto
4 Buffalo.”

L'organisation des marchands de charbon & Ottawa a été formée d’aprés un plan
plus scientifique, mais non moias effectif, que celui qui vient d’étre dézrite, bien qu’elle
n'ajt pas recours anx serments ni aux amendes. Une compagnie fut lézalement cous.
tituéo sous le nom d'Ottawa Coal and Cartage Co. Trois des marchands de charbon
sont membres de cotte compagnie, et la plupart des auires y ont été affiliés. La com-
pagnie de voiturage fait toutes les affaires, sauf qu’elie ne prend pas les commandes
des consommateurs et ne regoit pas I'argent. Bile regoit le charbon, 'spporte aux
dépdts et le distribue aux consommateurs, ILe prix du détail est fixé par la coalition.
Au commencement de 1a saison, il fat convenu qu’une certaine proportiorn des profits
nets serait donnée A chaque marchund, et qu'il vendit du charbon ou non, son profit
était assuré,

La compagnie de voiturage, 'année dernigre, aprés avoir payé toutos les dépen-
ses ol les primes on parts aux membresaffiliés, a divisé plus de §33,000 de profits entre
trois actionnaires, sur un capital social de $15,000.

A Montréal et & London, il existe aussi des coalitions pour masintenir des prix
8lovés ot controler ¢ marché, Hlles paraissent 8tre moins exigaantes qu’a Toronto et
Ottawa, bien qu'aussi repréhensibles en principe,

A Cobourg, il n’existe pas de coalition. La meilleure qualité de charbon s’y vend
& dos prix bien inférieurs 4 ceug de Toronto, quoique Je tanx du fret soit & peu prés
le méme.

INSTRUMENTS ARATOIRES, .

Les témoignages de MM. H. A. Massey, de Toronto, Copp, de Hamilton, et A,
W. Morris, de Montréal, ont été décisifs dans ce sens qu’il n’existe pas de coalition
parmi les fubricants d’instruments aratoires.

ORGE,

M. W. D. Mathews, président de la Chambre de Commerce de Toronto, a déposé
qu’il n’existait pas de coalition parmi les acheteurs d’orge.

FIL METALLIQUE BARBELE.

Pendant I'biver dernier, une tentative a été faite par les fabricants de fil mé!alligue
barbelé afin d’établir des prix uniformes pour leurs produits, La convention que le
marchand de détail était prié de signer, I'ubligeait & vendre a 6} ceatins par livre, et
on Ini promettait qu'il pourrait acheter & 5}, soit une réduction de } de centin sur les
prix des années derniéres.

FABRICANTS DE CERCUEILS ET ENTREPRENEURS DE POMPES FUNEBRES.

Los fabricants de cercueils et ceux qui font uo commerce se rattachant aux
pompes fucébres sont convenus avec l'association des entreprencurs de pompes
furdbres de ne vendre qu’aux membres de cette organisation. Pourdevenir membres,
il faut le consentement des trois plus procaes entreprencurs de pompes funébres, et
ensuito, celui des deux tiers du comité exézutif. 1l est aisé de vuir que ce consente-
ment ne peut s’obtenir sans peive, et la conséquence est qu'il est exttémemens
difficile et généralement impossible pour un individu de s'étublir comme entrepreneir
de pompes funébres, car I'association contrdle nop seulement la vente des biéres et
des corcueils, mais encore tous les accessoires et foursitures pécessaires aux pompes
funébres, Cette coalition est étendue daus ses opérations, est d’une natare trés arbitraire
et géne d’une manidre injustifisble Is liberté personnelle, Comme dans les autres
coalitions, ses mem bres sont passibles d’amendes et d'expulsion.

Le résulia inévitable de ce contrdle exclusif, c’est que les familles en deail on’l
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A payer des prix oxorbitants, ot plus le malheur frappe fréquemment, plus le fardeau
de cetto coalition devient excessif,

FABRICANTS DE CORDAGE ET DE FICELLE A LIEN,

Cette coalition comprend cing établissements qui s’occupent de la fabrication
susdito :—

La corderio de John A, Converse, & Montréal,

A. Bannerman ot Frére, & Montréal.

John Brown et Cio., & Québec,

Corderi¢ do Dartmouth, & Halifax, N -I,

Thos. Conner et Fils, & Saint-Jean, N.-B.

Cos cinq fabriques contrdlent une grande partie de cotte branche d'itdustrie en
Cansada, ot pouvent fabriquer & peu prés deux fois la quantitéydo ficelle i lien
consomméo dans lo pays. Il y & quelques autres manufactures qui no foni pus
partie de la coalition.

Un autre établissemont pour Ia confection de Ia ficelle 4 lien et qui n’appartient
pas a la coalition s'est ouvort a Brantford en 1887. Il pout fabriquer 500 tonuneaux
par annés, ou environ 20 pour 100 de toute la quantité jusqu’ici requise au Canada.

La coalition #'est d’abord tormée en povembre 188+ et a continué d'exister
jusqu'on mai 1687, Klle fut alors dissoute, mais réorganisée au mois d’aolit suivant,
Hille était constituée d’aprés le systéme do poule, et consistait dans une convention
entre les cing étublissoments ci-dessus nommés, par laquoelle ils établissaient des prix
upiformes, sujots 4 étre changés de temps 4 autre, et allouaient A chacun d’eux
une proportion des ventes totules fuites en Canada, Ceux fabriquant plus que leur
proportion payaient un contin et demi par livre pour leur excéiant de mise, ¢t cela
était diviré entre ceux qui vendaient moins que la proportion qui lear était allouée,
Cot arrangement avait pour effot d’assurer 'uniformité des prix pour la ficelle 4 lien,
ot d'éviter I'oxcas de production, On prétend qu'il avait aussi 'effot d’en améliorer
1a qualité. Les témoignayes font voir que les prix payés en Canada sent plus élevés
qu'aux litats-Unis et dans la Grunde Bretagne. On a expliqué I'angmentation des
prix de la cordo ct do la ficelle & lien en 1587 psr la hausse qui 8’était produite sur
ia matidre premiore qui avait augmenté de £25 3 £42 la toone. Cela u 616 dit aux
opérations d'un syndicat américain qui a obtenu le contidle do la 1écolte do manille
daus toutes les parties da monde.

Cetto coalition & pris fin en avril dernier, depuis que cette enquéte est ouvorte,

L’ASSOCIATION CANADIENNE DES FONDEURS EN FER,

Cette association a éte fondée en 18:5, et elle a continué d’exister depuis cette
date. Llle compte sujourd’hui 18 maisons. Il y a, en dehors de I’association, environ
40 fubricants des mémes articles; quelques-uns d’entrs eux sont de grands manufuc-
turiers, mais la plapart ont peu d’importance. Le prioeipal but de I'association était
Péiablissement d'un tarif uniforme géuéral pour les pcéles ot autres articles do
fonderie.” Hn 1875 farent passées des résolutions ordonnant un dépot de $.(0 par
chaque membre do P'association, *lequel montant,” Jit Ia résolution, “sera confisqué
au détriment de tout membre coupable d'une violation des prix adop'és par cette
association,” ¢t nommant un comité des griefs, composé. de trois membres, dont lo
devoir “rera d’examiner toutes les accusatiors renvoyées devant Iui, et dont la
décision sera finule dans tous les cas,” et “«i lo comité manque d’examiner sur-le-
champ les uccusations renvoyéos devant lai par le président, chacun de ses membres
encourra la confiscation de Ja eomme de $104 ;™ ot établissant aussi “qu'il sera du
devoir de chaque membro de I'as:viation de prendre connaissance de toute violation
de prix, et rur preuve satisfaisante, de porter une accuration en donnant avis au
président, qui devra metire immédiatement i'affaire entro les mains du comité.”

La formule de pacte suivanie a aussi 6té adoptée a4 la mémo assemblée en 1875 :

“ Nous, les membres sonxsignés, engageons par le présent notre parole d’honner
que nous adhérerons strictement aux prix, conditions et régles tels qu'énoncés dans

" e précédent rappoit adopté par l'association, tant 4 ls lettre que dans I'esprit, et que
nous nous tiendrons responsables pour nous-mémes, nos maisons et nos agents; et
RAPPORT
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darns le cas cl1 une accusation serait prouvée contre \'une do nos maisons respectives,
nous covenons individuellement de nous en tenir a la décision du ¢omité, el que nous
ne refu-erons pas en conséquer:co de celte décision, de nous soumettre & la rentence
rendue; et nous ne nous retirerons pas de l'ussociation ni ne réclamerons sucuns
deniers perdus pas nous par confiseation,” A une assemblée tenue en IN77,il fut
1ésolu © que tout membre de cette association soit autori:é d offiir et puyer lu womme
de 830 & tout client qui pourra fournir une preuve satisfaisante, par écrit, do ln part
du vendeur, que quelque membre a accordé des conditiors plus avantsgeures que
celles autorizées par I’'aesociation, ces $50 devant &tre payées & méme la cuisne,”

Cus dispositiors relativement aux amendes, confiscations et engagoements ont
€16 ratitiées ot affermies les anrées suivintes,

A unc assemblée teoue en mars 1876, il fut ordonné par résolution * qne les
membres garderaient le recret des délibérations de I’association vis-a-vis des fundours
de fer v'en fuisant point partie, et de tous les commergarts,

I a é:é établi tous les any, depuis la tondation de Vassociation, des listen de prix
auxquelles il a é:é apporté des modificationy, selon les circonstances, & des amemblécs
spéciales,

Les témoignages de J. R. Esmondo et de F. T. Graves, marchands do préles,
d’Ottawa, de A. R. Ives, fondeur de pt éles, de Montréal, qui n’est pas mombre de
P'association, etde W, J. Copp s’accordent & établir en substance que les opbrutinng de
cette coalition n’out pas eu pour 1é-uliat d’élever & Pexcds les prix des marchan.
dises affectées qui étaicnt principalement des pcéles de toutes qualités, L déponition
de ces témoins démontie aussi que la meilleure classe de ces pcéles o'ent pos, en
Canada, supéricure 4 celle d’articles somblables dans les Htats-Unis. Pour une classe
inférieure de ptéies dépourvus d’ornements, qui sont fabriqués dans le voi-inngoe des
fouderics de fer vt des mines de charbon sux Etats Unis, les prix sont plas hus gu’en
Uanada. M. Copp a dit gne les prix des buse burners étuient de 10 pour 100 pluy bas
en Canuada qu’aux Etats Unis. En ces dernidres anrées, Paugmentation des priz u 616
attribués & cclle des gages et des matiéres premiéres, ain:i qu'd un wurcreit
d’ornemeutation.

ASSOCIATION DES PROPRIETAIRES DE MOULINS A FARINE D’AVOINE,

Celte a~sociation 8 récemment éié formée dans le but de maintenir lo prix do Ia
farine d’avoine, et, antant que possible, de régler le prix d’achat de Pavoine. La
eoalition ¢omprend 2t mouling, parmi lesquels se trouvent les plus connidérables
d’Qutario, Elle a aussi formé 10 autres moulins, dont les propriétaires touche it do
$300 & 3500 par année, soit un total de $6,312 tous les ans—somme néces-nircmont
prise sur les profits extra, et qui leur est payée par I'association pour non-produetion,
Les moulins, au nombre de 23, qui ne font pas partie de Vassociation, ront d'une
capacité de production 8i restreinte, que leur inflaerce ne se fait pas beuucoup sentic
sur le marché en géréral; mais ils profitent do tous les avantages que leur ¢firo la
ccalition pour maintenir les prix.

Un certain percentage de 1a production de farine d’avoine est départie 4 chaque
moulin, ¢t rur chague buril vendu par un meunier en sus de cette part, co dernier
paie a l'ascociation une prime de 30 centins par baril ; et, viceversa, lorsqu'us meinior
L6 ()il pas toute sa part, il touche ano primo égale par baril & la quanti'é qui lui
manque.

BISCUITS ET CONFISERIE,

1l existe, pour ces produits, des organisations distinetes parmi un grand nombre
dcs principaux fubricants, duns les provinces d’Ontario et do Québee.  Un ¢ortain
nombre de manufacturiers, mais ce sont les moins importants, ne sont pas membres,
Le but principal est de maintenir les pix, L’ Association des Fabrieants de Biscuits
oxiste depuis environ six ans, et bien que, dana cet espace de temps, le prix dos
ingrédients employés ait sensiblement baissé, celui des biscaits est res'd lo mome 4
peu prés. Il parait évident, d'aprés les témoignages recueillis, que lu coulition »
pour résultat de tenir les prix pius élevés que ne le justifient le colit de In rantisre
premidre et les nouvelles conditions du commerce créés par ’introduction d’une méca-
nique amélioré2. On a constalé, en faisant la comparaison avec la cote des I‘Jtnts{;
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Unis, que les articles canadiens sont, pour quelque variétés plus fines et do choix, de
20 A 30 ponr cent plas chors que les articles de méme qnalité chez nos voisins, 1/as-
sociation des confiscurs est de fondstion réuente, ¢t elle a eu 4 son début le résultat
erdiaire: unc hausse des prix.

ASSUR \NCES CONTRE LE FEG.

La preuve dévoile I'existence d’une puissante association ayant pour butd'é'ever
et de muiatenir les taux d’assurance. Cotte conlition a été formés on 1883, ot elle
vompreud presque toutes les compawnies 4 fond social, anglaises, américaines, et cana-
dienncs qui font des opérations en Canada. Des sommes variant de 8600 4 $1,000 sont
payées annuecllement A I'association par chacune des trente-deux compagnies. Les
compugnies sont tenues de maintenir los taux et si on découvre que l'mno d'elles
raanque i cet ongagement, elle ost forcéo d’annuler la police pour laguelle elle a
diminué les taux adoptés. Il n’y a pasde liste de taux fizés pour les risques sur les
{ermer, ou rirques isolés. Enraiton de la concurrence des compagnies mutuelles, il a été
impossible de cont18'er cette branche d'affaires. Des agents ontété requis de signer
une convention & I'effot do ne pas faire d’opérations pour des compagnies en dehors
de I'association; cependant, pour une raisun quelconque, 62 plan a été mis de cdté
par I'Association Générale, mais adopté de nouveau par le bureau de Toronto qui le
continue,

Il ue sera pus accepté de ré.assurance d’une compagnie qui ne se conforme pas
au taux, et il n'ensera pas placé dans cette compagnie, 4 moins qu’il ne soit impossible
de les placer dans les maisons affiliées de 'a-sociation,

Les ff'sts do la coalition sur le public ont é1é positivement préjudiciables. Elle
a des ramifications dans toutes les parties du Canada, et presque partout des tanx plus
élevés ont cours. A cause de la natare arbitraire du tarif et des régles adoptéss, on
ne peut pas boaucoup tenir compte des chunces morales, ¢’est-a-dire des circons-
tancos, des nécessités ou de la réputation de ceux qui demaundent & se faire assurer.

Dans ces conditions, un grand nombre de risques de premiére classe et compor-
tant des sommes considérables sont placés dans des compagnies des Ktats-Unis qui
n’ont pus de bureaux au Canada et qui ne tombent pas sous le coup des lois cana-
diennes.

Un autre effet tangible de 1a eoalition, c'est que les taux étant éganx dans toutes
les compugnies, les assurenrs ont une tendance & placer lours risques soit & I’étranger
oudans dos compagnies étrangdres faisant des opérations en Canada et qui ont un
capital plus considérable et une plus longne existence.que les compagoies du pays.
Ceci tend & paralyser les compagnies d’assurance purement canadiennes, et n'otire
pas une perspective t1és brillante avx actioonaires qui ont plucé leur argent dans des
compuguies canadiennes & fonds social,

COALITION DES MARCIIANDS D’OEUFS.

Cctte cnalition est d’origine réconte, et e'le est formée par les principanx mar-
chands d'Oatario qui achdtent pour exportation. Leuars opérations «'élendent duns
toute la provines d’Ontario. Le but de la coalition est, en tenant Jer prix bas dans les
principales cités, de les abaisscr dans les sections raral-s. Des sgents nommés par Uas-
sociation dans les vilies emploieront ce qui leur aura été fourni pour faire baisser les
prix en fuveur de la consommution domestique. Cola 1éagira en faveur do leurs
acheleurs de la campagne qui de la sorte act.éteront & meilleur marché pour I'expor-
tation. Duans deslocalités cii il y 2 un acheteur rival, uno coalition puissante peut
fucilement renchérir sur lui jusqu'a lo ruiner, ot le champ reste sans concurrent, aveo
le résultat natarel.

Le comité constate que les maux produits par des coalitions commo celles dont
il s'est occupé ne se sont pas encore tout d fait développés en ce pays, mais les ten-
dances et les effats pernicieux de ees monopoles sont maintenant assez connus poar
Jjustifier le parlement de faire une législation qui en supprime les maux.

La preuve recueillie par le comité et les documents ci-joints sont, comme partie
du piésent rapport, respeciueusement soumis.

N. CLARRE WALLACE,
Président du comité,
10 BAPPORT
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COMITE DES COALITIONS COMMERCIALES.

TEMOIGNAGES

Ire PARTIE.—SUCRES ET EPICERIES.

CHaMBRE DES CoMMUNES, OTTAWA, 9 mars 188%,

Lie comité spécial des Coalitions Commerciales s'assemble & 10 a, m. co jour;
M. N. C. Wallace, au fautenil.

GEnRGE Lienrsouxp, de la maison Lightbound, Rulston et Cie, do Montrésl, est
asserments et, i la demande du Président, fait I'exposé de faits suivants :—

M. le Président et Messieurs :—Le moyen le plus eimple, probablement, de vous
préseater les faits concernant la ligue commerciale organiséoe an sujot des sucres,
serait de la prendre A son origine et de la suivre dans son progrés jusqu'a ce jour.
La coslition n’a pas pris naissance, comme beaucoup do gens I'ont suppn:é, parmi les
rafivears. Dopuis plusiears années il a existé, par toute la Puissance, une société
connue sous le nom d’Associations des Hpiciers de Gros ou de Corporation des
Bpiciers de Gros, Cette guesiion d'une ligue au sujot des sucres a é!é discutés & pla-
sieurs des assemblées de I’Association des Epiciers faisant le commerce de gros, et
ces discussions ont amené une assemblée qui s’est tenuo a ’Hé:el Windsor, & Mon-
tréul, A& laquelle étaient présents les représentants des divers épiciers faisant le
commerce de gros et ceux des raffineurs de toute la Puissance. Au nombre de ceux
qui étaient présents A cette assemblée se trouvaient M, Drummond, représentant la
Cie de Ruffinage du sucredu Canada, M. Elmenhorst et M L-b~att, représentant la
Cie de Ruffinage da St-Laurent, et M. Harris, représentant la Raffinerie de Moncton ;
oD avait aussi une lettre du président de la Ruffinerie de la NouvelleIivosse, &
Halifax, déclarant que les propriétaires de cette raffinerie donneraient lour as<enti-
ment & toute décision que pourrait prendre assemblée générale convoquée A V' Hotel
Windsor,

Par le Président :

Q. C’étaient toutes les raffineries en opé-ation dans Ia Puizsance ? R. Oui, & cette

époque. Une autre &' st rouverte dans les derniers quinze jyurs:
Par M. Bain (Sow/anges) :

Q. Quelle est la date de cette assemblée ? R. Le 20 avril, 1837, «¢'était dans le
hois @’avnl de Pannés dernidre. A cetle asemblée, on informa les ruffireurs que la
Corporation des Epiciers de gros avait tenté d’effectuer une coalition eutre ses mem-
bres, mais que certuing marchasds dans la Paissance, pour des raisons particulidres,
ne pouvaient donner leur approbuation a un tel genre d’affaires, ct désiraient avoir
Ia liberté de conduire leur comme:co comme ils Uentondaient, On demanda a1z raff-
newss do faire une d.fférence dans leurs trassastions avee cos épiciers en gros ca leur
faisent payer pour le sucre granulé un demi centin par livre de plus qu'il ne deman-
daient aux membres de la corporation. Lis raffincurs, aprés avoir discuté la ques-
tion entre eux, consentirent 4 faire payer 4 ceux qui n’appartenaient pas a la corpo-
ration des épiciers en gros, ou plutdt qui ne faisaient pas partie de la ligue, un quart
de centin par livre de plus qu'ils ne vendaient le méme sucre & ceux qui on étaient
membres. Co réglement fut mis en vigueur environ dix jours plus tard, aussitdt que
les papiers furent signés ; et je crois que dés les premiers jours de mai, il fat statué
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que fout membre de la Corporation des Epiciers, ou marchands de gros, qu!
n’avuit pas enopeenti & 'srrangement conesrnant le sucre devait payer sux raffineurs,
pour tcut sucre blane qu'il achéterait, un quart de centin de plus que ceux qui
avaient souscrit i cet arrangement., Celd se continua pendant quelgues mois et la
Corporuation des Bpiciers en gros s'apergut quo ce qua -t de cenuta n'était pas une
taxo suffisante pour cmyécher les marchands non atfiliés de continuer leurs affaires,
Ils couvoquédrent une autre assemblée, et & la fin de juin, dans I'un des deroiers jours
du mois, ils ro réanirent dans lasalle deconseil dela chambre de commerce 4 Montréal,
MM, Diummond ¢t Blmenhorst, les représentants des deux rsffineries de Montréal,
étaient p1é ents.  Jo devruis dire que les épiciers de gros avaient tenu une séunce
le matin du méme jour, et qu'A celbe 1éunion ils avaient passé une résolution deman-
dant aax 1afineurs de refuser de vendre du ucie A ancun prix A coux qui ne consen-
tiraient pas a faihre partie de la coalitivn.  Coui fut soumis a la téunce de I'aprés-midi,
et M, Drummond, représentant la Cie do reffinage du sucre du Canada, douna son
consentoment & cet arrangement si l'association me voyait aucun autre moyen de
sortir de cette difficuité.

Q. En dirant sucre blane, voulcz-vous parler de la cassonade ? R. Jo parle
du sucre bianc seculement. La ligue ne s’occupe que du sucre blane, vu la difficulté
do classer les sucren jaunes. i ve s'sgit que du sucre blane. La ligue commerciale
ne s'occupe que do sucre blane. Le 1ésultat, cependant, de la réunion tenue dans
les aalles de la chambre de commerce, a été qu’nue semaine ou dix jours apids, il a
é1é conclu uu arrangement on verta duquel les raffineurs ont fait payer i cecux des
épiciers qui no faisaient pas partie de la ligne un demi-contin de plus pur livre de
sucre blave, qu'd ceux qui en étaient membres.

Par M. Gwilet :

Q. Vous vouluz parler de 'escompte ? R. Ils donnaient 'escompte. L’oscompte
s'accordait  ur lo prix de vente. Mais on s’apergut plus tard que, vu le bas prix des
sucres & Glargow et 4 Liverpool, il était A peine posrible d'acquitter les droits élovés
imposés sur lcs rucres fins importés daus le pays, et que les marchands en dchors de
1a coalition poavaient Jes mctire sur lo marché canadien, et les vendre ua peu au-
dessous du prix de venle des messieurs de Ja ligue, tout en faisant un lézer bénéfice,
Lorsque les rafiineurs et los épiciers coalisés découvrirent gue ceci était possible,
ils convoquérent une autre assembiée daus les salles de la chambre de commeree, jo
crois, & Montréul, le 16 ou le 17 de décembre. Je ne puis vous dire, bien entendu,
co qui s’est pasté dars une arsemblée d’'une nature privée ; je puis toul au pius vous
en donner lo résaltat. 11 fut décidé qu'a I’avenir, Jes marchands n’appartenant pas
& la corporation, ou & la coalition paieraient un demi-centin de plus que les auntres,
Pais, lursqu'ou vit plus tard que cels ve sutfi-ait pas et que les épiciers quine
faisuient pus partie de la ligne pouvaient encore continuer leurs affaires et acheter
leur rucre aiileurs, on pensa qu'il faluit adopter quelque autre méthude. En
décembre, on décida, en vun~équenre, que les warchavds qui vonlaient rester en
dehors de lu ligue devaient ucheter leur sucre & ure tuule autre condition que les
gignatsires de lu couventivn. Ceax-ci achetaiont leur sucre & la raffiverie avee un
escompte do deux et demi pour cent, argent comptunt; aprés cette date, en
décembre, les épiciers ne faisar-t pas partie de la ligue durent payer un huitidme dp
centin do plus pur livre, sans avoir droit & un centin d'cscompte.

Pur M. Bain (Soxtanges) :

Q. Sur gnel sucre ? Lo sucre blane, tout suere granulé. De plus, mestieurs,
afin d’empdencr toat homme de pouvoir conduire ses atfaires comme jo prétends
qu’il a dreit de le fuire, ceux qui n'étajent pas membres do la ligue so sons vus foreés,
lorsqu’ils achetaient 500 barils de rucre blane, de prendre en méme temps a4 la méme
raffiuerie 1,60v barils de cass.nade jauie qu'ils on cussent besoin on non; en d'uutres
tormes, #i jachélais 500 barils de sucre granulé dans une raffinerie de la Nouvelle-
Ecosse, et si jo désirais achetor 1,000 barils de cassonade juune silleurs, jo serais forcé
d’acheter en méme temps semblable qusntité de sucre jaune du méme raffinear.
Ce réglement ne permet plus 4 un marchand de conduire ses uffaires comme il P'er-
tend.

12 GEORGE LIGH1BOUND,
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Par M. Guillet :

Q. Los membres de la coalition n’étaient pas sujets 4 ce réglement? R.
Non, ils pouvaient acheter vingt-cing barils ou aucune autre quantité doot ils
avaient besoin.

Poy le Président :

Q. De fait, cependant, vous achetc z réellement deux ou trois barils de cassonade
jaune pour un de sucre blunc ? R, Ce n’est pas celu tout-2-fuit. La consommation de
guere jaune est effectivement de denx ou trois barils covtre un de sucro blane.

Q. Le griet consiste dope on ce gue vous &tes obligé de placer votre argent
dans un liex et dans un moment qui ne vous convienoent pas? R. Nous nous
plaignons d’avoir & payer pour notre sucre plus que ne paient les membres de la ligae.

Q. Bt en sus de cels, vous aviez 4 acheter cette quantité? R. Ceci était sim-
plement une autre manidre de nous pressurer,

Q. Quel élait ce dernier arrangement d’un huitiémo de centin de plus? R. Lies
membres de la ligue ne recevaient pas seulement les 2} pour cent d’escompte sur le
stuere granulé, qui ce vendait alors 7§ centing par livre; ceux qui n'en faivaient pas
partie payaient T} centins, argent comptant et net, ce qui faisait une différence de
29 or 3u centins par 100 livres, et les mettait dans Vimpoesibilité de conduire leurs
affuires,

Par M. Gillmor :

Q. Lis membres de la corporation avaient cet avantage? R. Oui.

Q. Outre gqu'ils n'étaient pas tenus d'achetor le sucre janne? R Oui, ils pou-
vaient acheter toute espdco de sucre dont ils avaient besoin,  Ceci avait pour but de
rendre impossible & toute personne en debors de la ligue de dirigor convinablemont
ses affaires.

Par le Président :

Q. 1ls ont d’abord ¢xigé dos marchands en dehors de la coalition un demi-centin
de plus 7 R. Nou, un quart de centin, Les épiciers de Ia ligne demanduient une ang-
mentation d’an demi-centin, et les raffineurs consentirent finalemeat & oxiger ua
guart de centin, Ceci avait lieu en avril, et il trouvaérent que cela mne remplissait
pas le but qu'ils se proposaient parce que les marchands qui n’appartenaient pas a
Vunion s'étuient largement approvisionnés, et avaient donué des contrats d’avance
pour leur suere ; puis lo marché continnait & baisser, do sorte qu’ils pouvaient encora
taire le commerce ; mais en juin, la corporation tint une nouvelle asserablés dont le
résultat fut quo les raffiveurs consentirent & domander sux épiciers hors de la ligne
en demi centin de plus psr livre,

Par M. Bain ( Wentworth) :

Q. Les sucres étaient 4 a hausse alors 7 R. Oui, le marché montait alors. C'é-
tait pour nous une affuire de jugement que de fuire des achats d’avance de mamare &
nous permettre de continuer nos affaires.

Q. Sauvs la hauese qui existait alors, le premier arrangement aurait été suffi-
sant? R. Oui, et ¢’était un calcul ivtéressant pour tout marchand que de trouver
8] était possible de faire quelgue profit en achetant d’avance & un quart de centin
de plus que les épiciers de la ligue. Ceux-ci demandérent aux raffineurs d’exiger une
angmentation d’un demi-centin et obtinrent cette concession. Nonobstant ce demi-
centin extra, nous avons pu importer du sucre grannlé d’Ecosse et &’ Angleterre; alors
la corporation convogua une nouvelle assemblée des raffineurs et leur demanda de
faire ce nouvel arrangement en vertu dagnel tout marchand, ne faisant pas partie
de la ligne, qui désirait acheter 500 barils de sucre granulé était forcé de prendre
1,000 barils de sucre jaune et de payer 90 centins &4 $1 par baril de pucre jaune ou
granulé. Si j'achetais 500 barils de sucre graunulé, il me fallait acheter aussi 1,000
de sucre jaune, et js perdrais $1,500 sur la transaction.

Par M. Bain (Sculanges) :—

Q. Les marchands en dehors de la ligue avaient-ils 'escompte comme les autres ?

R. lls ne I'ont pas en depuis le mois do décembre dernier.
Par le Président : —

Q. Quel temps vous donnait on pour vos paiements? R. Quatorze jours. e

terme n'a pas été changé. Ils donndrent exactement un crédit de 14 jours. - Ce sont
SUCRES ET KPICERIES. i3
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les conditions reconnues des raffinenrs, 14 jourse avec £X pour cent d’escompte. C'est
ce qu'on sppclle les termes desaafineries; ot aprés decembre, toute personne n'ap-
partenant pos & Passociaticnon 4 la ligre a di payer le prix entier sans escompte, et
un huitiéme de centin par livre en sus.

Par M. McKay:

Q. Avez-vous dit quo tous les ruzffincurs faisaiont partie de cotto ligue? R.
Tous les ruflineurs en fout partic & ’heare qu'il est.

Uar 3l Bain (Soulanges) :

Q. Tous I raffincurs en Canada? R. Tous les raffineurs que nous avons
en Canada, ILen propriétaires d’une ruflirerio qui vient de rouvrir on de reprendre
ses opérations ont picnitié leur intention d’entrer aussi duns la ligne.  On m’informe
que les raffinenrs, toutefois, laissent entendre qu'ils ne sont pas partics 4 cet arran-
gement., Toute personne connuissant les fats quo jo viens de vous exposer, et qui
peut a1 d4 celu croire qu'ils n’y ont fas souserit, est beaucoup plus crédule que jo ne
lo suis. La meillearo preuve que les raffineurs sout parties a cette convention, ¢’ost le
fait que chaque personno qui visitera le bureau de la ruffinerio du Canada, verra
affichée sur fa for étreo on lu porte de la chambre une liste semblable 4 cello que jo
erois avoir dans ma peche, (il exhibe cette liste). Coci, M. le Président, est la liste
de ceux qui ont le droit d’acheter du sucre en vertu de cot arrangement de la ligue.
(Exh bit n° 1.)

Par ‘e Président ;—

Q. Jo vois que quelques-uns des noms ont é'é biffés, Qui sont-ils ? R. Ce sont
des épiciers en détlail et des commergants de denrées qui, plus tard, ont é:6 tronvés
indignes de purticiper aux bénétices de la coalition. Un nombre considérable de détail-
lants, outre leur commerce d’occusion ¢t de distribution, avaient ea I'hzbitude
d’acheter directement des raffineurs,

Q. Quelle qualification exive-t on d’un homme pourson admission dans la Corpo-
ration des Epiciers de gros ? Ne doit il pas prouver qu'il vend au consommateur
directemert ou non ?

M. GUILLET :— N’est-il pas soumis & un ballottage ? R. Non, tout homme est
admis dés qu'il peut prouver qu'il ne vend pas directement au consommateur ot qu'il
consent & rigner l'arrangement,

Par M. Guillet : —

Q. Pourvu que ce ne soit pas un épicier détaillant ? R. Qai.

Q. Mais ils n’étaient pas admis en premier iien ? R. Oai.

Q. Et plus tard on a été forcé de les admettre ? R. On a été forcé d’admettre
les épjciors détaillants tout d’abord. La corporation a représenté aux raffineurs
qu’ils représentajent 93 pour 100 du commerce en Canada, mais dans ces 93 pour
100 se tronvaient compris 12 ou 13 marchands qu’ils ont expulsés depuis.

Q. Qu'on a foreés de sortir ? R. Oui, et de plus, ils ont sur leur liste beancoup
de noms de personnes qui n’achetaient qu'en petite quantité, mais elles faisaient partie
de ces 93 pour 10U. Les raffineurs, toutefois, nnt fait cet arrangement, et je suis
d’avis qu'ils ne montrent pas de digunité dans la position qu'ils ont prise, non plus que
la ligue, en disant qu'ils ne sont pas parties & cet arrangement. Ils ont assumé cette
responsabilité, ot ils ne peuvent s’en dégager. Mais il est de fait qu'un marchand
qui n'a pas signé cet arrangement ne peut acheter du sucre sans payer cette augmen--
tation de prix. Un certain monsieur & dit que Ia ligue ne produisait pas do hausse
daps les prix. Cela est aussi logique que si I'on disait qu’un tarif élevé ne les fait
pas monter. Il est absolument certain que la ligne fait hausser les prix. C'est la
seule conclusion logique & laquelle on puisse arriver. '

Par M. Bain (Wentworth) :—

Q. C'est lo 1é~ultat dans les deux ¢as ? R. Oui.

LE PrEsinent :— C'est une affaire d’opinion si des droits élevés impliquent des
prix élevés ou non.

Par M. McKay : —

Q. Nous pouvons en juger. Quelle somme additionnelle le consommateur a-t-il &
payer pour le sucre ? R, Comme le Président vient de le dire, cela devient une
affaire d’opinion,
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(3. De chiffres, & mon avis? R. L’augmentation de prix que la ligue fuit peser
gur le sucre est de & de centin par livre, si les achats sont faits par lots de 15 barils,
et & centin, si on achéte en moindre quantité.

Par M. Guillet :

Q. Cette ligne des épiciers a €'é organi-ée en vue d'obtenir de plus grands pro-
fits. Ils prétendaient veodre le sucre uu prizx cofitavt, n'est-ce pas ? R. C'é:ait
sans doute un tait, qu'avant la formation de cette ligue, les marchands ne retiraient
pas du placement de leurs capitaux d’sussi forts Lénéfices qu'ils avaient droit d'en
attendre, mais ¢'est ur ¢ chose qui ne devrait certainemont pas étre régléo par un
procédé aussi arbitraire. Si des marchands n’ont pus I'habileté nécesssire pour
conduire leur besogne sans l'aide d'une ligue somblable, qu'ils abandonuent lour
commerce et s'occupent de quelques autres entreprires pour la conduite desquelles
ils so sentent les qualifications requises.

Q. La ligue éldve lo prix du sucre pour les épiciers on détail ? R. Oui.

Par M. McKay :

Q. Pouvez-vous nous donner une idée de cette augmentation ; est-clle de 5, 10 ou

15 pour cent ? R. Je vous l'ai déja dit.
Par M. Fisher :

Q. M. Lightbound voudra peut étre nous donner le prix du sucre granulé sur le
marché ? Ainsi, un quart de centia n’'élait pas suffisant pour maintenir ce commerce
dans les mains de Ia Corporation des Epiciers. Maintenant pouvez-vous nous donner
le prix auguel le sucre pouvait étre veudu alors ? R. Dans le mois d'avril, lo prix
des raffineries pour le sucre granu'é était de 6 cts & 63 ots.

Par M Wood, ( Westmoreland) :

Q. Peuscz-vous que Ia corporation exige un trop grand profit sur les sucres ?
R. Pasdu tout, mopsieur. Sile commerce de gros fuisait un prcfit de % centin par
livre, jo ne pense pas que l'épicier de gros aurait le droit de se plaindre.

Par M. Fisher :

Q. En aciit, le prix était d’'environ six centins ? R. Oui.

Q. Cest-a dire qu’il était vendu A tous au prix de six centins ? R. Oui.

Q. Et alors les raffineurs ont fait un arrangement avec la corporation par lequel
ils s’engageaient 4 faire payer un quart de centin de plus & tout marchand n'apparte-
nant pas a la ligne? R. Oui.

Q. Suivant cette convention, 4 quel prix le vendaient-ils & I'association ? R.
Six centins.

Q. Et aux marchands qui n’en étaient pas ? R. 6} cts.

Q. Bien, maintenant, comme je e vois par vos réponses, cela n’a pas é1é suffi-
sant pour permettre aux membres de l'association de conserver ce conmerce dans
lears mains. Vous et d’autres marchands ne fairant pas partie de I’association vous
avez pu acheter, vendre et faire In compétition aux membres de Ia ligne ? R. Vous
comprendrez cela quand je vous dirai que lors de leur assemblée suivante, & la fin de
Juip, le sucre blanc mouta 4 6§ cts, et que le marché était A la haus-e.

Q. En juin. vous avez eu un autre arrangement par lequel vous et d’autres épi-
oiers noc-coalisées, avez dit subir une différence de } centin. Je pense que
vous nous avez dit que la raison pour laguelle ils n’ont pu continuer cela était
due au bas prix du suere i Glasgow et & Liverpool ? R. Oui. -

Q. Pouvez-vous nous dire 4 quel prizx vous pouviez veous procurer le sucre de
Glasgow et de Liverpool, rendu a Montréal ? R. Cette différence de % c. par livre
nous a été imposée A la fin de juin, et nous n’avons fuit venir aucun sucre de I'Ecosse
avant le mois d'aoiit.

Q. Eh bien, dans le mois d’aoiit, 4 quel prix vous revenait, 3 Montréal, le sucre
de Glasgow et de Liverpool? R. A t§c. Le sucre écossais était alors a 63c. &
Montréal.

Q. Vous dites que le prix de revient 4 Montréal était de €g§o, 4 6§c. Quel
en était le prix a Glasgow ? R. Seize chelings les cent livres, '

Q. Combien cela fait il en argent courant du Cavada ? R 332:. la livre.

Q. Et comment arrivez-vous a4 63c.? R. Les droits de donane étaient de $2.99,
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puis il y avait uno commission A payer pour l'achat en Ecosse, le fret, I'assurance et
Vintérét.

Q Et alors, quel était lo prix da eucre de méme qualité & Montréul, A la raffi-
nerie ? R. €§c.ou 63, '

Q. Quel était le prix demandé aux mombres de la corporation ou celri que I'on
oxigeait des marchands qui n'cn étnient pas ? R, C'était le prix que payaient les
membros de I'aseociation.

Q. Mais los autres pay:aiont plus que cela ? - R, Oui.

Pur le Présulent :

Q. Et quelle était lu qualité do ce saere comparativement & celle du sucre gra-
nulé canadien ? R Ceci ont oneore uno matid e d’opinion.

Q. Nous voulons avoir veure opinion ? R. Je crois qus le sucro écossais, & en
jnger par les épreuves faites du nos qualités, avait autant de force qua le sucre cana-
dien, J’aurais donré In préférenie uu sucie canadion sur des points moins impor-
tants lels que la couleur, cte,, mais pour tout ce qui regarde la consommation, lo
sucre importé éait ausm bon.

Par M. Buin (Wentuworth) :

Q. Se vendait-il aussi ion? R, 1l e vondsit méme un pen micux, 4 cause de
Popinion qui existait purtont dand le pays.  La qualité du sucre canadien n'é:ait pas
mi-e cn doute, mais jo ponro quoe [ murchands étaient t1é3 montés 4 cause de cette
ligue, ¢t donnaient pour cetls raison la préférence au sucre imporié.

Par le Président :

Q. Quelle est votre opinion quant & Ia qualité du sucre fabrigné dans nos raffine-
ries canadivnnes pendant los dorniers six mois, st vous la comparezavec celai qu’elies
produisuient il y a plusicnra anndes.  Ponsez-vous qu’elle soit aussi bonne 4 présent
qt'elle P'éuait alors 2 R. Jo ne pouse pus que la qualité du sucre blane ait changé.

Q. Je purl: des sucres jaune« qui contiennent pius de glucose? R. J'ignore ce
que los raffineurs moitont dann lo ruerve, 1l paraic étre plus visqueux, mais cela pour-
rait é.¢c expliqué bouucoup misax par les raffincurs que par les marchands,

Q Mais jo voud:ais connaiiro quolle est ia qualitd du sacre compaiée a celle
qui cxistait il y a plusiours ami éen. Jo purle du sucre rafficé ici en Canada. Sire-
ment vous pouvez mo donner volro opinion ladessus? R, En fait do sucre jaune,
iz crois quo les ruflinours en ort fuit de moins bonne qualité et qu'ils ont probable-
mept lawsté plus d’humidité dans 'articie, muis cela est peut-éire dit aux cxigences
da commetce en ca puys.

Q. Les raffineurs, pour fuire do tel sucre, lui laissent plus d’humidité, et
cela en diminue Ia force? R. Oui.

Par M, McKay :

Q Quoel est & peu p104 lo profit que peuvent faire les épiciers de gros de l1a cor-
poration sur le sucre? K, Par livre?

Q. Je veux parler da profit net? R. Le profit brut est d’environ cinq prur cent,

Q. lls ont & payor le frot 4 lours clients sur ce % centin? R Jo base mon ca!-
cal sur 'avarce de trois huitidmes de centin. Les profits des membres de I'associa-
tion n’excédent pas cing pour cont si lo marché est stanle.

Q. Un épicier de gros no fait pas plus que 5 pour 100? R Pasquand lemarché
est stablo.

Q. Pensez-vous que ve profit soit excessif ? Croyez-vous qu'un tel bénéfice nuise
au consommateur? R. 1l no nnit pas au consommateur. Je ne ponce pas qu'nn
marchand fasse un profit excensif quand il gagne 5 pour 100,

Q. Sur le principe— ? R, Lo principe différe beaucoup de I'objection que nous
faisons i Ia liguo. Ce qui fuit quo nous nous objectons i cette coalition, ¢’est qu’elle est
injuste pour tout marchand qui veut conduire ses affaires 4 sa manidre. S'1l me plait
d’achoter du sucre & sept contins ot do le venire 3 §'x centins et trois quarts, c'est
mon sffaire. J’ai parfaitomont le droit de vendre & co priz ou 4 auncan prix enfin
qu'il me plste,

LPur M, MeKay :

Q. N’y a-t-il pas cu i cortaino époque de grandes rédustions de prix sar lessucres ?
Cela n’a-t-il pas eu licu partout duns le monde? R. Pas plus ici qu’on pe I'a jamais
16 GEORGE L1GHTBOUND,
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observé. Daps tout pays du monde, il y a toujours de semblables réductions dansles
prix du sucre, d’un article de nécessité ou d’un autre, De plus, ceux qui orgauisent
entre eux quelque combinaison pour maintenir élevé le prix d’un article quelconque,
commencent sonvent par réduire celui d'autres articles, le marchand lui-méme le fait,
ot 1o fera. Quand on ne le fait pas pour une chose, on le fait pour une autre.

Par M. Bain (Wentworth) : .

Q. A-t-on entropris de limiter la production des sucres raffinés? R. Je ne le
pense pas.

Par M. Wood ( Westmoreland) :

Q. Maintenant quant aux profits que font les membres de la ligue : je comprends
qu’ils font trois huiliémes de centin par les arrangements actuels? R. Oui.

Q. C'est & peu pres I'équivalent de 1'avantage qu’ils obtiennent en achetant des
raffincurs ? R. Non. 8i vous preniez correctement les chiffres, vous verriez que le
marchand a trois huitidmes de centin sur les lots de quinze barils, et un demi-centin
sur les ventes moins considérables. Dans tout achat de moins de quinze barils, celui
qui ne fait pas partie de la corporation paie un demi-centin de plus que cenx qui en
sont membres. ' .

Q. Ne vend-il pas plus par lots de quinze barils que par lots d'un moindre
nombre? R. Non.

Par le Président :

Q. Doit-il acheter quinze barils granulé ou de sucre de toute espéce? R, Cinq
barils de sucre blanc et dix de jaune,

Q. Les ventes de quinze barils & un marchand, en une seule fois, ne ront-cllcs
pas tiésrares? R. Ily a plus de ventes par lots moindres, do neuf & dix barils
par exemple,

Par M. Wood ( Westmoreland) :

Q. A combien évaluez-vous ie profit moyen d'un épicier de gros, par livre?
Vous dites qu'il y & un profit de trois huitidmes de centin sur les lots de quinze
barils et d'un-demi centin pour les lots moins considérables ? R. La-dessus il doit
payer le fret, ete, C’est pourquoi je prends le chiffre moyen; les épiciers de gros
doivent avoir un profit d'environ un pour cent.

Q. A peu prés trois hunitidmes de centin? R. Oui.

Q. Quelle ditférence pensez-vous qu’il y ait entre ceci et les avantages que peuvent
obtenir les membres de la corporation en achetant chez le raffineur ?- R. Jo
ne crois pas comprendre parfaitement la question. .

Q. L’association, si j'ai bien compris, a ’'avantage d'un haitiome de centin et de 2}
pour cent d'escompte en achetant chez le rafineur? R. Il a environ 3¢ centins par
100 livres, C'est-a-dire, #i je vendais du sucre, moi qui n’appartiens pas i l'union,
au méme prix qu'unde ses membres, jo n’aurais que 74 centins au lieu de 37% centins
par 100 livres, différence de 30 centins par 100 livres. De plus, vous perdez de vue
le fait que celui qui ne fait pas partie de l'union doit se charger de deux barils de
sucre jaune pour chaque baril de sucre blane qu’il achéte, ot qu’il doit payer 25 ou
30 centins par 100 livres sur ces deux barils également.

o Q. Oui, je comprends cela ; deux tiers de sucre jaune et un tiers do blanc? R,
ui.

Q. Ensuite je pense que vous avez dit que ne croyiez pas qu'un demi-centin était
un profit trop considérable pour les épiciers en gros? R. Jene le pense pas. Li> mal
dans une coalition, en ce qui concerne le public, c’est qu’elles ont une tendance & s'éten-
dre. Il est de notoriété publique que le premier résultat de cette association a été
une association des détaillants ayant pour but d’élever le prix du sucre de sept
centins 4 huit centins la livre. Vous pouvez dire gue les épiciers en détail vendent
pour sept centins ce qui Jeur cofite 6% ¢. cu 8 centins, mais le commerce de détaila
I’habitude d’agir ainsi. Cette union formée dans le but de faire moater le prix du
sucre de sept centins 4 huit certins la livre, signifiait tout simplement que la con-
sommation avait 4 payer 15 pour cent de plus pour son sucre. Cette association
r'ast organ;sée & Toronto, mais elle a cessé d’exister maintenant.
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Par le Prisident :

Q. Ces épicicrs avaient autant do droit de s’unir que les autres ? R. Cela est
prouvé. Un épicier en détail influent, & Toronto, & dit qu'il entendait diriger ses
affaires comme bon lui eemblait, ot cela se coatinuera & moins qu’'on me mette fin 4
cette ligue. Les commergants en détail prendront le méme avantage que les épiciors
de gros, ot le consommatour paiera 16 pour cent de plus qu'il ne devrait payer pouar
son sucro,

Par M. Wood ( Westmoreland) :

Q. Avant ce temps, les marchands de gros entre eux avajent réduit les prix bien
bas ; ils ne faisaient 1éellement que peu de profit ou méme pas du tout ? R. Ils en
faisaient ou n’en faisaient pas suivant le jugement qu'ils apportaiont a achat de leur
marchandise.

Q. Et cette ligue alors est une union organisée dans le but d’assurer aux épiciers
de gros qui y sont entrés, ce que vous croyez étre un profit raisonnable et pour le
rendre certain ? R. Oui, apparemment,

Q. Uombien d’epiciers de gros sont-ils entrés dans cette ligue ? R. Voici une
liste qui en indiquera le nombre. A peu prés quatre-vingts sur quatre.vingt-trois.
Je crois qu'il y avaiv environ 93 noms d’abord, mais 12 ou 13 ont été biffés.
Exhibit N° 1, montrapt les noms rayés.)

Q Vous vous objectez & ce qu'ils fassent un profit raisonnable, ou & quoi ?
R. Je m'objecte 4 ce que quelqu’un vienne dans mon magasin et me dicte les prix
auxquels je dois vendre mes marchandises. Si je paie le raffineur pour du suere gra-
nulé, je réclame la liberté de le donner pour rien si cela me convient.

Q. Est-ce que je dois comprendre gu’on peut vous empécher de le faire mainte-
nant ? R. Certainement; mon nom serait rayé de la liste, non seulement si je le
donnais, mais méme si jo le vendais 4 un seiziome de centin au-dessous de ces prix.

Par M. Bain (Soulanges) :
Q. Y a-t-il une amende ? R. Non, vous étes expulsé.
Par M. .Wood (Westmoreland) :

Q. Mais vous, qui n’appartenez pas i la corporation, #'il vous plait de vendre &
un prix moins élevé, rien ne peut vous empécher de le faire? R. Non, pas i pré-
sent ; mais il y avait une association parmi les commergants en détail 3 Toronto, et
il y en aura encore & ’avenir.

Q. Cette ligue n’existe donc pas entre tous les épiciers de gros nécessairement,
mais parmi un certain nombre d’entre eux qui désirent s'unir pour cet objet?
R. Elle existe parmi les épiciers de gros dont les noms se trouvent sur cette liste
(Exhibit N° 1). Il ne s'en est trouvé que trois ou quatre qui ont dit: “ Nous
nous opposons a ceci; nous réclamons le droit de vendre des marchandises aux prix
qui nous conviendront.”

Q. Ceux qui font partie de la corporation ont le méme privilége? R. Ce serait
trés-bien, 8’ils avaient formé cette ligne entre eux, mais ici nous avons une ligne entre
Jo marchand et le raffineur. Voila ol est I'objection. Je prétends que chacun—que
tous les hommes d’affaires—ont lo droit de s’assembler pour discuter sur leurs inté-
réts, et de dire, nous vendrons aujourd’hui I'avoine A tel priz et l'orge & tel prix;
mais ici ces marchands s'unissent, s’adressent aux raffineurs et leur disent: “ nous
voulons vendre le sacre granulé A tel prix, et si quelgu’un refuse de vendre i ce prix,
nous voulons que vous ne lui en vendiez pas, ou que vous le lui vendiez & un prix tel
qu’il soit forcé de vendre A potre prix.”’ “Nous prétendons que les raffineurs n’exis-
tent que par la protection qu'ils regoivent de la part du peuple; voila la position que
nous avons prise en cette affaire. Le peuple les a mis ot ils sont, et ils n’ont aucur
droit de se liguer avec les marchands. Ils disent qu'ils me P'ont pas fait, mais les
faits le prouvent.

Q. Vous ne vous objectez pas i la ligue formée par la corporation, c’est a celle de
la corporation et des raffineurs que vous vous opposez? R. Oui, & Ialliance des épi-
ciers de gros qui ont le droit de conduire leurs affasires comme bor leur semble, et
de raffincurs qui n’ont pas ce droit-li, parce qu'ils dépendent du peuple pour leur
oxistence.
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Par M. Guillet :

Q. Veuillez donc nons dire quel avantage retirent los raffineurs entréa dans la
ligue? R, L'avantage des raffineurs n'est pas trés facile & définir. Peut-éire la
comprendrez-vous quand vous saurez que la corporation des épiciers de gros, aun
moyen do Ia liste do prix envoyée chague sgemaine, les met en état d’avoir un profit
fixe sur les prix courants du jour, et le marchand n’est plus dans la necessité de
fatiguor le raffineur en débattant avec lui le prix du sucre qu'il achéte, Le prix do
vente de I’épicier ost toujours réglé, que le raffineur lui vende six, sept ou huit centins
la livre; il a son demi-centin ou ses trois-huitidmes de centin, suivant le cas;
tandis que si la ligue n’existait pas, chaque marchand s’efforcerait d’acheter & aussi
bas prix qu'il le pourrait, afin de vendre a aussi bon marché que possible. Je ne suis
plus obligé d'essayer 4 chercher bon marché puisqu'on m'impose un prix de vente
fixe.

Par M. Wood (Westmoreland) :
Q. Savez-vous si les raffineurs ont pris des arrangements entre eux sur le prix
du sucre ? R. Je ne le sais pas assez positivement pour vous répondre,
~ Q. On m'a informé qu'il n'en existe pae? R. Je ne crois pas qu'il existe
aujourd’hui un semblable arrangement.
Par M, McKay :

Q. Le résultat de cette ligne est que les épiciers de gros font maintenant un
profit qu’ils ne pouvaient faire avant sa formation ? R, Ceci n’a rien du tout & faire
avec les motifs de notre objection. C’est au principe de la chose simplement que
DOUS 108 OPPOSONS.

Q. Y at-il quelque autre entente entre les épiciers ot les fabricants ? R. Pas
particulidrement ; mais il y en a au sujet de petits articles de commerce qui n’affec-
tent pas les affaires du marchand. 1l existe certains arrangements, par exemple, au
sujet de la poudre A patisserie, du tabac et des marinades. Ces arrangemeuts
concernant les articles de commerce peu importants v’affectent pas plus le
marchand dans la conduite de ses affaires qu'une simple chiquenaude ; mais quand
vous vous attaquez & un article comme le sucre, qui constitue environ le tiers des
transactions de la plupart des épiciers de gros, vous touchez une partie des plus
délicates et des plus sensibles de son commerce.

Q. Ce n’est pas une question d’argent que cet arrangemont au sujet du tabac et
de la poudre & patisserie, c'est une simple entente entre les marchands qui en font le
commerce. Vous ne vous objecteriez pas & quelque chose qui ne vous affecterait pas
beaucoup? R. Je n'ai pas d’objection & cela. Je m'oppose 4 une ligue entre le
marchand et le fabricant qui & pour effet d’'empécher toute personne qui ne veut pas
en faire partie, de se procurer les marchandises dont il a besoin sauf en les achetant
a un prix plus élevé,
© Q. N’existe-t-il pas-quelque ligne du méme genre & I'égard du tabac et des mari-
nades? R. Non; rien qu'au sujet de la poudre & patisserie, et je ne pense pas que
cela devrait &tre; mais ¢’est un eimple arrangement entre marchands.

Par M. Wood ( Westmoreland) :— »

Q. Dois-jo comprendre que 8’il n'y avait pas arrangement entre les
raffineurs et la Corporation des Epiciers, vous ne vous objocteriez pas a la
ligue comme marchand de gros? R. Non; cela n’est pas exactement la position que
je prends. Vous pourriez me demander si je voudrais appartenir 4 une ligue au sujet
du sucre, si les raffineurs s’y joignaient. Non ; voici ce que jo dis: qu’ils s’'organisent
en union &i bon leur semble; mais quand ils vont plus loin et disent, si MM, Light-
bound, Ralston et Cie refusent do faire partie de la ligue, nous ne leur vendrons plus
de marchandises, alors je dis que c’est mal. Je viens ici simplement prouver par mon
témoignage comment ia ligue affecte mon commerce et mes affaires. Jo ne m’occupe
pas du bien ou du mal qu’elle peut produire moralement parlant. Je m’objecte a ce
qu'aucune classe d’hommes entrent dans mon burean et me dictent les termes aux-
quels je dois vendre mes marchandises.

Q. Je ne vois pas qu'on le fasse? R. Oui; cette lisié en est 12 meilleure preuve.
(Exhibit N° 1,) .
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Par M. Fisher :—

Q. Je crois, d’'aprés une remarque que vous avesz faite il y a quelques moments,
que si un épicier de gros vendait 4 un prix autre que celui qui est établi par la Corpo-
ration des Epiciers, son nom serait biffé de la liste par les raffineurs: cette menace
est suspendue sur eux tous? R, Oui; et voici une copie de la convention au sujot du
sucre, (Hxhibit N° 4.)

Par M. McKay.

Q. Dang quelle proportion les sucres blanc et jaune se vendent-ils? R. Un baril
de sucre granulé pour deux ou trois de juune.

Q. Fajtes-vous partie do l'union a I'égard des maricades? R. Noon ; jaida
signer 'arrangemecnt au sujet de la poudre a patisserie, et j'ai signé aussi celui du
gucre. Je n'ai pas signé 'arrangement relatif au tabac, parce qu'il est parfaitoment
entendu gue tout marchand qui en réduit le prix, ne peut plus en avoir.

Par le Président :

Q. De quolle espéce de tabac pariez-vous en ce moment ? R. Tous les fabri.
quants de la Puissance font partie de cette union. La corporation des épiciers de
gros fixe le prix de vente du tabac & guatre centins au-dessus de celui des fabricants,
et tout marchand sait que #’il ne se conforme pas a cels, il ne pout pas avoir de tabae,

Par M. Fisher :

Q. Ket-co un arrangement tacite 7 R. Oui.

Par M. Guillet :

Q. Chaque fabricant fait son propre arrangement 7 R. C'est un arrangement
tacite.
Par le Président :

Q. Cette corporation des épiciers de gros fixe le prix 4 quatre centins au-dessus
de celui du fabricant quelle que soit Ia qualité du tabac ? R. Le fabricant a une
liste de prix, ct Pépicicr vend le tabac quatre centins de plus par livre que le prix
indiqué sur la liste. '

Q. Alors si le tabac montait de quatre centins, vous auriez huit centins de profit
sur la liste ? R. Oui; et 8’il tombait de quatre centing, nous ne ferions rien. Ceci
et réglé d’aprés une augmentation de quatre centins sur le cours régulier du jour.

Par M. McKay :

Q. Ne vaut-il pas mienx pour un marchand de prendre un profit raisonnable, pourvu
- qu’il ne soit pas excessif, que de couper et tailler ainsi 4 droite et & gauche ? Quelle
est votre opinion la-dessus ? R. Si je supposais que ce fit une meilleure manisre de
faire le commerce, je serais membre de Ia Corporation des Epiciers.

Q. Mais tant que le consommateur ne souffre pas ? R. Je vous ai dit que je
m’opposais & cela au point de vue des affaires, et non A cause du bon ou mauvais effot
moral de la ligue ; qu'en ma qualité d’hommes d’affaires, jo prétends qu’elle n’est pas
en notre faveur et que je m’y objecte en conséquence.

Par M. Flynn :

Q. La ligue n’a-t-elle pas pour effet de rendre le sucre plus cofiteux au consom-

mateur 7 R. Oui, sans doute, Autrement, elle n’aurait pas de raison d’étre.
Par M. Fisher :

Q. Elle empéache la compétition? R. Oui; et elle fait présager des prix plus
élevés encore, si la ligue s’étend des marchands de gros aux marchauds de détail, Au
mois de juillet, les épiciers de gros sont venus 4 Montréal et ont demandé aux raffi.
neurs de ne pas vendre 4 ceux qui ne faisaient partie de leur corporation, Un des
raffineurs se déclara prét a le faire.

Par le Président :

Q. Vous ne faisiez pas partie de cette organisation alors, et vous en &tes membre
maintenant? R, On nous y a fait entrer de force en janvier dernier, aprés la mise &
exécution du dernier réglement. D’abord, on a fait un réglement en vertu duquel
nous avions A payer un huitiéme de centin de plus par livre, sans escompte, et 3 acheter
nécessairoment deux barile de cassonade jaune pour du sucre granulé. De plus, le
marché anglais avait monté de 16 4 20 schellings, et le fret de 20 4 22, Comme il
nous fallait payer 25 pour 100 au dessus de la cote en Angleterre, le sucre, rendu ici,
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nous aurait colité &} centins. Comme vous le voyez, nous n’avions pas d’alternative,
il fullait achetor le sucre ici ou n’en plus faire le commeorce.

Q. Du moment gue le sucre resta stationnairoe ou baissa, vous avez é1é forcés
d’entrer dan3 I'organisation 2 R. Le premier réglement d’'un quart de centin par
livre aurait été suffisant &'ils avaiont en de la patience, parce qu’avec un marché en
bairse, nous nous serions trouvés dans une position tellement désavantageuse avec
cette différence contre nous, que nous aurions été incapables de continuer le com-
merce du sucre, Nous n’aurions pn acheter 4 moins de 7} centins, lorsque les mem-
bres de la corporation des épiciers auraient pu acheter ici pour 7 contins.

Par le Président :

Q. Cela v’entrave pas votre commerce, vos profits souls en sont affectés ? R. Jai
A payer 30 contins de plus par baril, ot cette augmentation devient beancoup plus
gérieuso quard vous considérez qu’en allant chez le raffineur pour acheter 500 barils
do sucre granulé, j'avais de plus & en prendre 1000 de sucre jaune, ce qui faisait une
différence de $3.00 par baril. Bien que je n’eusse peut-étre pas besoin de cassonade
jaune, j'étais obligé d’en acheter 1,000 barils ot de payer de 25 & 30 centins de plus
par 100 livres et sur le jaune et sur le hlanc Nous n’avons nulle raison de douter
que 8i le gouvernement ne s’occupe pasdo cette affuire, led raffineurs viondront peut
étre nous dire dans un mois d'ici : Messieurs, nous ne “vous vendrons pins do sucre
tout si vous ne signez pas arrungement au suj:t de cot articlo de commerce.

Par M Bain (Wentworth) :

Q. Les raffineurs demandent-ils uniformément le méme prix ? R. Le prixdu
sucre granulé est presque invariabicment le méme chez tous les raffincurs. Il est
difficile de dire si cela dépond d’un arrangement entre eux ou non. Il est singulier
que le prix du sucre blanc soit toujours le méme.

Par le Président :

Q. Comment le savez-vous ? Voici le prix auquel les épiciers de gros doivent
anjourd'hui vendre le sucre par lots de 15 barils, 7% centins, Comment savons-nous
que les épiciers de gros n’ont que 3 de centins de profit 1d-dessus ? R Parce que
ces prix sont fixés par les raffineurs, et le prix de vente des épiciers de gros n’est
que de § de centin supérieur au chiffre que les raffinenrs donnent pour ce jour.

Q. Mais duns les classes olt différents raffineurs donreraisnt différents prix, que
verrait-on ? R. Iis ne le font pas.

Pur M. Fisher :

Q. 11 est probable qu'il existe quelque arrangement, sinon une ligne ? R. Oui,

Q. A'ors les raffineurs établissent, pratiquemont partant, les prix auxquels les
commergants en détail obtiennent les sucres ? R. Oui.

Par M. Wood :

Q. Il y a ua prix Jéfini d’établi ? R. Je pense que oai. Les cotes sont quelque-
fois différentes, mais cela arrive de la manidre suivante : Un raffineur peat coter 8%
a Halifux et un autre 7 & Muntréal, parce qu'il peut y avoir une légdre différence
daos le tarif du frot de Halifax & Montréal ; mais sl y avait deux raffineries en
opération A Halifax comme cela va arriver dans un mois ou deux, les prix de cette
cilé seraient remblables,

Q. Savez-vous s'il exisle on non quelque arrangement entre les raffipeurs ?
R. Je I'ignore ; mais je suis sous 'impression qu'il n’y a pas d'arrangement défini,

Q. Il y a un autre point qui n'est pas trés clair pour quelques-uns d’entve nous,
Quand vous dites que les épiciers de gros prennent un profit de § de centin sur les
vontes de 13 barils & la fois et da L centin rur celles de lots moins considérables,
paient-ils lo fret 1d-dossus ? R. Oui.

Q. Supposcns qu'un épicier de gros & Hamilton ou & London donne ure commende
pour da sacre, paie-t-il le fret de Halifax ou de Moncton 4 méme cela ? K. Si c'ost un
marchand do Toronto, il paie le fret do Montvéal A Toronto, présumant qu'il le met
gur le chemin de fer 24 Mootréal. (Exhibits 2 et 3.)

Le Président.—La clause regardant le fret dans l'arrangement. (Hxhibit
n° 1) se lit comme suit : * Los parties 4 cot arrangement auront le priviiége de faire
la livraison du sucre & tous les points ol il se trouve des marchands qui achétent
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dircctement tel sucre des fabricants, mais aucane place ne sera considérée commo un
point de compétition qu'aprés que le secrétaire de la Corporation des Epiciers de gros
de la Puissance aura donné avis a cot effot par la poste, aux divers signataires du
présent arrungement.”

Par M. Wood ;

Q. Le chaland auraii-il lo bénéfice du fret dans ce cas ? R. Non; si une pratique
de Kingston achetail du sucre 4 Mountréal, son fret scrait payé jusqu’a Kingston, Je
dois dire que des cités telles qu'Ottawa, Kirgston, Toronto et Hamilton, ol se
trouvent des mairons pouvant acheter des ruffineurs en vertu des arrangements de la
ligne, ont ét5 déclarées points de compétition, et voici sur quelle base on régle la
question du fret. Le prix du sucre granulé, par Iots de 15 barils, livrables a
Kingston ou & aucun autre de ces points de compétition est de 78 centins aujourd’hui,
ot le marchand de Montréul doit payer le fret & partir de Montréal, ou en d’auntres
termes, il vond le sucre 7§ centins, livré 4 Kingston, Secondement, si un marchband
de Montréal vend du sucre 4 un commergant de Napanee, par exemple, il s’assure
que le fret de Montréal 4 Napanee est de 20 centins par 100 livres, tandis qu’il n'est
que de 14 centins de Kingston 4 Napanee. En conséquence le marchand de Montréal
peat allouer 4 sa pratique de Napanee 6 centing par 100 livres, de sorte que le sucre
acheté 4 Monwréal cofitera, rendu & Napanoe, le méme prix que &'il eut 616 acheté &
Kingston. Je me sers de ces noms et de ces chiffres seulement comme exemple.

Par M, Guillet :

Q. Avezvous quelque télégramme ou correspondance au sujet de Parrangoement
on question ? R. Non, On m’a dit que les raffineurs n’avaient aucune liaison avec
la Corporation des Epicicrs & ce sujet. J’ai quelques dépéches télégraphiques que jai
regues au commeoncement de I'année, La raffinerie de Moncton, par exemple, nous
a télégraphié le 31 décembre, avant que nous ayons signé 'arrangement & Y'égard du
suero, qu'elle nous livrerait, 3 Montréal, du sucre en entrepdt par le chemin de for,
aux termes ordinaires, avec 2} pour cent d’escompte, si la corporation des épiciers
y consentait, ([Exhibits nos 5 et 6) Cela démontre quil existait quelque
entente entre les raffincurs et 1'association et décide la question d’arrangement entre
eux, J'ai su qu'on prétendait qu'il n'en existait pas et c’est pourquoi j'ai mis ces
télégrammes dans ma poche. '

Par M. Wood ( Westmoreland) :

Q. J'ai entendu soutenir que les rafficeurs n’étaient pas membres de Ia ligue ;
qu'il y avait simplement une entente entre les raffineurs et la Corporation des
Bpiciers ? R, Les raffineurs seuls pourraient donner des informations li-dessue.
L’impression peut généralement exister parce que les cotes sont habituellement les
meémer.

Par M. Flynn : .

Q. Connaisscz-vous les prix des raffineries de Halifax, Montréal et Moncton ?
Varient-ils ? Quelle en est la différence ? Les cotes sont-elles les mémes & Montréal
et & Halifax ? R, Elles ne le sont pas invariablement, Jo crois que les arrange-
ments qui ont pu exister entre les raffineries ont 6té temporaires, 1ls ont générale-
ment 6té trouvés impraticables ; mais il en a été fait de temps & autre, Dans les
intervalles, il y a eu des occasions ol nons pouvions acheter le sucre 4 3 de centin

meilleur marché & Halifax qu'a Montrésl ; mais, régle générale, les prix sont les
mémes.

Par le Président :

Q. Que cofite lo fret entre Halifax et Montréal? R. Vingt centins, jo veux dire

qu’on allouo cela pour le fret, bien optendun.
Par M. Fisher:

Q. T1 peut se faire aussi que, dans ces circonstances, Iépicier d’Halifax ne Ppuisse
pas achoter & la raffinerie do cetto cité au méme prix que vous le pourriez? R, Peut-
étroe quo non.

Q. Ainsi vous pouvez achoter & laraffinerio de Halifax 4 un peu meilleur marché
qu’aux raffineries de Montréal ; vous ne voudriez pas dire nécessairement que ies gens
de la Nouvelle-Ecosse pourraiont achetor i meilleur marché? R. Le rafineur de
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Halifax vend a plus bas prix & Montréal qu'il ne le fait sar 1o marché local, pour faire
Ia compétition & nos raffineries de Montréal,
Par M. Bain ( Wentworth) :
Q. Cette question affecte-t-elle lo cas actuel? R. Oui.
Par le Président :

Q. (Lisant le télégramme) ¢ Nous expédierons tol que demandé si vous seeeptos
notre prix pour tous envois sans les 2% pour 100 d’escompte jusqu'a consentoment de
I'association, télégraphiez réponse. Cie de raffinage de sucre de Moncton.” (Hxh. 6.)
Ylle demande le méme prix moins les 2} pour 100 d'escompte? R. Oui, Ceci régle
la question de 'arrangemont entre les raffineries et 1a Corporation des Epiciers, (Jeite
Cie ne pouvait me donner I'escompte sans lo consentement de l'association,

Q. Le prix était exactement le méme que si elle efit ét6 vendu & un membre de
Passociation, eauf qu’elle n’allonait pas les 2% pour 100 avant d'avoir obtenu le
consentement de la Corporation des Epiciers? R. Je pense que dans ce cas, la raffi-
nerie de Moncton abrogeait uue partie de ’arrangement gqu’elle avais fait. On peat
le supposer i la lecture du té!égramme, mais je n’ai pas le moyen de m’assurer #'il on
était ainsi ou non. Il e’agissait du sucre jaune. Je ne sais pas & quel prix olie le
vendait aux membres de 'association; en méme temps, ce n'était pas du sucre
blanc. Je ne pourrais dire, d’aprés cette dépéche, combien elle vendait ce sucre juune,

Q. Vous pourriez, cependant, vous en former une idée assez juste par le prix que
demandait votre voisin pour ce méme sucre? R. Pas g'il 8’'agissait d'an ot d¢ 1,000
barils, Nous aurions peut-&tre pu acheter 1,000 barils & meillenr marché conxidéra-
blement que nous aurions payé pour 100 par exemple, Je vous montre ce télégramme
dans le but de 'opposer & I'assertion que les raffineurs ne sont pas liés avee Ju Corpo-
ration des Epiciers.

Par Y. Wood { Wesimoreland) :

Q. Quel remade pratigue pouvez-vous suggérer contre cela? R. Le gouverne-
ment devrait tout simplement notifier trés clairement les raffinenrs de cessor tous
rapports avec la ligue, sans quoi il réduirait les droits de maniére & rendre pomsible
Pimportation des sucres étrangers; les mettre simplement dans l'alternalive de
prendre la position qui lear convient en se retirant de la ligue, ou de subir les ¢onsé.
quences d’une réduction des droits de douane.

Par le Président : »
Q. Vous pensez qu'il n’y a pas d’autre reméde? R. Je ne le penze pas,
Par M. Wood ( Westmoreland) :

Q. Cela affecterait-il sucunement la ligne de la Corporation des Epiciers? R,

Peut-&tre que oui et peut-étre gue non.
Par le Président :

Q. Comment cela affecterait-il la Corporation des Epiciers, Ils pourraiont encore
former des ligues. 1ls ne sont pas des fabricanis et vous dites que ca sont enx qui
ont le plus péché dans toute cette affaire. Ils pourraient encore se ligner dans ¢ but
de maintenir le prix du sucre é&levé pour le commergant en détail? R, Ily ne le
pourraient pas, atterdu gu’ils seraient incapables de former une ligue sans Vaide des
raffineurs.

Q. Nous avons des cas d’autres ligues qui se maintiennent sans l'aide dew fabri-
cants canadiens? R. Je be pense pas.

Q. Pour Je charbon, par exemple? R. Oui, pour le charbon, cela se pourrait,

Q. Nous n’avons pas pour cet article de fabricants canadiens ¥ R. Lwe charbon
n’est pas produit ici, bien entendu. 8

Q. Aveo le sucre étranger ot les droits sur ce sucre abolis, vous auriez un ¢a.
exactement semblabie & celui du charbon ? R. Je pense que les raffincurs accepte
raient la proposition et sortiraient de la ligne avec plaisir. Ils ont commis une erronr
en y entrant.

Par M. Wood, (Westmoreland) :

Q. Comment cela affecterait-il la ligne formée au sujet de la farine d’avoine ? R.
Je ne connais rien de cette union: '
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Par le Président :

Q. Vous dites qu'il y a d’autres lignes en épiceries entre le fabricant et le com-
mergant ici en Canada, nommez done les articles ? R, Il en existo on fait de pren-
dre & boulanger ainsi qu’an sujot des allamettes chimiques d’Eddy.

Q. Les fabricants de poudre a boulanger fixent anssi les prix ? R. Non,
MecLaren, de Monti éal. est le seu!l fabricant de la poudre & boulanger, dite « Cook’s
Friend.” Cen’est rien quun arrangement réglant la maniére d’acheter dans
chaque cas.

Q. Alors vous vous opposez a la ligue concernant le sucre, pour soutenir un prin-
cipe, et vous ne veus objeclez pas & celle qui controle la poudre dite * Cook’s Friend ”
d’aprés le méme principe, simplement parce qu’il s’agit d’'une matiére moins sériense ?
R. Parce que c’est une simple entente au sujet du prix. Le consommateur quiachéte
une livre de poudre en a pour longtemps. Cela ne nous affecte pas autant que l'ang-
mentation que nous payons pour le sucre pendant une semaine,

Par M. Gillmor:
Q. Comme guestion de principes? R. Je ne discute pas le principe.
Par le Président :

Q. Je pensais que vous vous opposicz i la ligue au sujet du sucro purement par
priveipe ? R, Par principe commercial. ¢

Q. Bt bien, méme sur ce principe, re faites-vous pas plus de profit en faisant
partie de la ligue qu'en y restant érranger? R, Je prétends qu'il cst mieux de ne
Pas on faire purtie, ¢'ost pourquoi je m’objecte 4 ne pas y entrer.

Q. Elle vous assure un profit ¥ R. li peut m’étre avanptageux de faire le com-
merce de sucre sans vrofit; et s'il me pl:it de faire présent d'un baril de sucre &
mes amis, je devrais étre parfaitement librode le faire. Jeréclame laliberté de vendre
ch marchandises aux prix qui me conviendrout, tant que je suis capable d’en payer

achat.

Q. Nommez les autres ligues ? R. Clost la seule dont je me suis rappelé. Je
pense qu’il y en a une aussi au sujet des marinades, mais je ne m’occupe pas de cet
article du tout.

Q. Et pour le tabac ? R. Oui.

Q. Bt encore ? R. Je ne fait pas partie de la ligue sur le tabac. Je vends
simplement aux prix de la ligue.  Nous n’osons pas faire auwement.

Q. Vous consentez 4 vendre 4 uue avance de 4 centins sur la liste de prix? R.
Nous n’avons pas consenti. Nous n’avors signé ancun arrengement concernant le
tabac, mais les membres de la Corporation dos Epiciers savent tous que les fabricants
cesseraient immgédiatement de fournir du tabac a ceux qui ne se conformeraient pas
4 cette 10gle.

Q. Vous ne vendez jamais & moins do 4 centins d’avance sur la liste? R, Jo ne
T’ai pas fait.

Par M, McKay :

Q. Vous ne vous &ies pas opposé publignemont & cette ligue au sujet du tabac?
R. Non, mon-ieur.

Par M. Wood ( Westmoreland) :

Q. Le reméde quo vous proposes pourrait-ik g'appliquer au tabac ? R, Il serait
assez peu convenable de traiter les fabricants de tabac de la méme maniére, Nous
n'avons pas formé de ligue.

Par le Président :

Q. Tous les tabacs sont-ils régis par le mdme arrangement qui vous engage 3
vendre & une avance de 4 centins. Pour les tabacs noirs, Macdonald contrdle le
marché? R. En grande partie; oni.

Q. Ce réglement ne s’appligue-t.il pas aussi aux autres tabacs ? Les commergants
vous pressent-ils beaucoup d’acheter? Le nouveau fabricant de Toronto, McAlpine,
par exemple? R. Jen’ai jamais fuit cette question. Mais je ne pense pas qu'ils
nous vendraient lear marchandise, 8’ile supposaient que nous la revendrions au
dessous du prix de la Corporation des Epiciers.

Q. Ils appartiennent a I'agsociation alors ? R. Non, ils n’en font pas partie, mais
Pagsociation vend leurs tabacs & une avance fize.
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Q. La corporation 10glo cette mavidre ot contrdle le raffinenr et le fulvicant
comms elle contréle le raffinenr de sucre, et ¢’est encore elic qui vous prive des mur-
chandises dont vous avez besoin 2 R. Je ne suis pas exactement an fait du systéme
suivi, mais j’en connais le résultut.

LPar M. Wood ( Westmoreland) :

Q. En pratigne, le résultat est lo méme ? R Oui, pratiquement le méme.

Q. Pourruit-on appliquor dans le cas du tabae le reméde que vous suggérez poar
le sucre 7 R. Oui.

Par le Président :

Q. Est-co le roul moyen que vous ayez & ruggérer ? R. C'vst lo seul; ou bien
qu'il soit passé une loi stutuant qu'nne ligne semblabio est une conspirvation; jai
déja eu une opinion lézale m'informant que ¢’est 1o cas, mais on siit quo les opinions
différent; toutefoir, il me semble que »i unc telle loi définis-ait elaivement gu'un
arrangement tel quo celui qui exisie entre les marchands et les raffincurs constitue
une conepiration et qu’un marchand, 1éé jar une tello ligue, aurait droit d’action
en vortu de cotte loi, on aurait un reméde cfficace.

{} Pensez-vour que cela ferait dirparaitre le mal dont vous vous plaignez? R.
Cela romé:dierait 4 la difficulté au sujot du sncre en moins de 24 heures, jo erois.

Q. Vous nous diricz tantot qu'il vaudrait misnx réduire les droits de douave ?
R. Cela gerait micux ; vous me permetivez peut-dtre de changer d’cpinion, comme
le quakzer.

Par M, Fisher :

Q. 8i je vous comprends bien, vous voudriez faire passer une loi en verta de la-.
quelle une coalition sous forme durrangement entre le marchand de gros et le
fabricant serait une conspiration, mais n'en serzit plus une si Parrangement n’exis-
tait qu'entre les mwarchands de gros? K. Je ue parlais pas de cela du tout.

Q. Si j’ai bien compris M. Lightbound, il y a quelques instants, il ne voyait pas
le moindre mal & ce que les marchands de gros s'arrangeassent entre eux pour fixer
un prix queleconque? R. Tant que ces murchands ont ja méme opinion, mais lorsqu'ils
s'imposent et viennent vous dire : * Si vous ne vous conformez pas & nos arrangements
vous aurez & quitter le commerce "—c'est le but de ces arrangements—c'est simple-
ment essayer de nons faire entrer de force dauns la ligue ou de nous chasser du
commerce .

DPay le Président ;

Q. Vous nous avez dit que les seuls autres arrangements auxquels vous avez
souscrit sont ceux concernant la poudre & boulanger, appelée ¢ Cook’s Friend,” les
allumettes d’Eddy ct les tabacs canadiens? R. J'ai dit aussi que je n’avais pas signé
d’arrangement au sujet du tabac, qu'il se vendait 4 prix fixe, et qu'en vendant aatre-
ment on n’en pourrait plas avoir.

). En pratique c’est la méme chose? R. Oui, cela produit le méme résultat, en
pratique.

Par M. Fisher :

Q Avez-vous signé un arrangement au sujot des allamettes ot de la pcudre 3
patisgerie? R. Nous avons é:6 obligés de le faire. J'ai regcu avis de MM,
H. A. Nelson et Fils, agents d’Eddy & Montréal, que nous ne pourrions plus avoir
d’allumettes sans cels, ot nous avons di signer 'arrangement,

Q. Quant au tabac, si, en aveun temps, il edt plu & la ligue des ccmmer-
¢anis de gros de vous dire que vous deviez signer 'arrangement, il vous aurait falla
le faire? R, Oui, jo I'aurais fait i lo fabricant avait pris la méme position que
Passociation. :

Par M. Wood ( Westmoreland) :

Q. Quel est le profit sur les allumettes chimiques? R. Il y a une échelle de
profits. Je pense que sur tout lots de moins de cing caisses, le profit est de 50 centins
par caisse, et pour ceux de plus de cinq caisses il est de 25 centins par caisse.

Q. Quel percentage environ cels donne-t-il? R. De 8 4 10 pour 100, environ.

Par M. Guillet ;

Q. Les fabricants réglent ces prix ? R. Oui.
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Par M, Wood ( Westmoreland) :

Q. Cornment regardez vous cela, est-ce un profit raisonnable ou élevé ? R, C'est

un asscz bon profit que 10 pour cont pour doy épiciers,
Par le Président :

Q. Combien payez-vous une caisse d'allumettes 2 R. Quelquefois $2.060 et quel-
guefois $3.00. Collos d’Hddy, si joe me rappelle bion, colitont de $2.50 4 $3.00 la
caisso ; ¢’est le prix cofitant,

Par M. Wood ( Westmoreland) :

Q. Cemment pourriez-vous remédier A cela ? Vous considérez cela comme un
grief, n'est-ce pas ? R. Pus aussi sérieux que pour le sucre.

Q. Lo méme principe ne se trouve-t-il pas affecté, la loi applicable dans un cas
ne le serait-elle pas daps P'anire ? On m'informe que vous cummercez sur les
allumettes ? R. J'ai dit que je m’objectais & cela par principe commercial, Monsieur
en fait un principe moral ; c'est d’'un principe commercial qu'il 8’agit ici, et c’est en
cela que la ligue au sujet du sucre me blesse.

Q. Je me parlais pas du ¢616 moral de la question. J’avais en vue le principe
commercial seulement. Je voulais comparer entre elles la fabrication du sucre et
eelle du tabac, et jo vous ai demandé si le reméde applicable dans le cas du sucre
Pétait également dans celui dn tabac, et si 'un était un grief dans le méme sens que
Pautre ? R. L'un des cas n'est pas un grief dans le méme sens que I'avtre, pour
cette raison que dans des affaires limitées comme les nbtres, il nous passe cependant
par les maios pour une valear de $300,000 ou $400,000 de sucre par année, tandis
que le chiffre de nos transactions dans les auntres articles soumis 4 I'action des ligues,
y compris le tabac, ne g’éldve probablement qu'a $3,000 ou $4,000 et n’atteint certai-
nement pas $10,000 dans la méme période.

Par M. McKay :
Q. La question du sucre est une affaire plus sérieuse ? R. Oui.
Par M. Fisher :

Q. Dans un cas, les affaires se trouvent considérablement affectées, ot dans I'autre

elles le sont 4 peine ? R. Oui. ‘
Par M, Wood (Westmoreland) :

Q. Et tout cela n’affecte que des principes commerciaux ? R. Oui,

Q. Le méme reméde ne serait-il pas en principe applicable aux autres arti-
sles ? R. Peut-étre que oui et peut-6tre que non; je ne crois pas qu'il nous soit
possible d’importer des allumettes de I'étranger A aussi bon marché qu'elles nous
cofitent ici. Les allumettes colitent moins en Canada que dans tout autre pays.

Q. Alors un tarif protecteur sur les allumeties n’en affecte pas le prix ? R, Non.

Q. Lo profit sur les allumettes est de 20 pour cent, mais par petits lots il n’est
gue de 10 poar cent ? .

Par le Président : '

Q. Vous avez dit, je pense, quo le profit sur une caisse était de 50 centins, égui-
valant & 20 poar cent ? R, Il est de 25 & 50 centins par caisse, je parle ici des
arrangements définis sur les allumettes d’Bddy—$2.50 & 83 par caisse, '

Q. Vous faites 50 centins sur une de ces caisses ? R. Oui.

Q. Vingt pour cent sur les allamettes et cing pour cent seulement aur les
sacres ¢ R. Cela peut-étre le cas. Mais les allumettes que nous vendons dans Vanuée
ne sont pas grand’chose dans le chiffre de nos affaires, Le sucre représente peut-
atre un tiers du trafic d'un épicier do gros. Nous nous objectons aux réglements de
1a ligue pour plusieurs raisons, mais surtout parce que nous réclamous le droit de
vendre le sucre au prix qui nous convient. Il n’est pas juste que cette ligue nous
oblige 4 vendre & un certain prix.

Par M. Wood (Westmoreland) :

Q. La raison, M, Lightbound, si je vous comprends bien, c’est que la réduction
des droits sur les allumettes n’affecterait pas les principes dont vous parlez. Vous
ne pouvez pas importer les allumettes ? R. Je ne pense pas que pous devrions les
importer ou essayer de le faire. C'est une bagatelle, Nous n'en vendrious pas assez
pour nous engager 4 prendre ce trouble,

26 GEORGE LIGHTBOUND.



51 Victoria. Appendice (No. 3.) A. 1888

Q. En supposant que les droits sur le sucre seraient réduits, cela empécherait-il
nécessairement los raffineurs de faire quelgue arrangement avec la Corporation des
Epiciers ou les épiciers de gros ? R. Non, mais cela mettrait les raffineurs dans une
position trés séricuse.

Q. Comment? R. Si, avec un tarif de donane de $1.50 par 100 livres, 35 pour
100 ad valorem et 7} pour 100 sur le total des droits, nous pouvions l'an dernier
importer du sucre, 1aire concurrence aux prix des raffineries, et rester en dehors de
is ligne, nous aurions beau jeu si les droits étaient moins élevés.

Q. Les raffineurs ne pourraient-ils pas, quels que soient les droits, se liguer et
obtenir des épiciers de gros le montant du profit ou de la proteclion que les droits
leur donneraient? R, Non, puisque nous pourrions importer du sucre étranger et
empécher cela.

Q. Si les droits ne leur donnaient aucune protection du tout, ils pourraient se
liguer et faire le méme profit que la protection leur donnait jusqu’d ce moment ?
R. Jusqu’a ce point. Si nous pouvions leur faire la compétition avec ces droits élevés,
la chose serait bhien plus aisée avec droits réduits.

Q. Alors, si je vous comprends, ce principe imposerait an gouvernement la néces-
sité, en arrangeant convenablement les droits, de déterminer quel profit les raffineurs
dovraient faire? R. Je ne vois pas précisément qu'il en goit ainsi.

Q. Hofin, le gouvernement devrait déterminer le point ol les sucres étrangers
pourraient étre importés et faire concurrence aux sucres de fabrication canadienne?
R. Je suppose que le gouvernement a la prétention d’avoir fait cela déja.

Q. Le reméde que vous suggérez, ¢'est-a-dire I'ajustement du tarif, imposerait au
gouvernement la nécessité de faire cela et de décider le point ol il croirait le profit
des raffineurs raisonnable ? R. Le gouvernement a fait cela déja, je suppose, lorsqu’il
a fixé les droits & 1} centin par livre, avec 36 pour 100 ad valorem et 74 pour 100 sur
le total des droits. Il a jugé cela nécessairea I’existence des raffineries dans ce pays.

Q. Cela se peut, mais cela ne fixe pas nécessairement les profits des raffineurs,
comme je comprends la chose. Le gouvernement a décidé que, pour différentes
raisons, il était nécessaire d’imposer des droits protecteurs élevés afin que leraffinage
du sucre eut lieu au Canaaa. Savez-vous quelles primes sont payées en Allemagne
ot en France sur les sucres raffinés? Q. Quelque chose comme 2} centins la livre.

Q. Sur les sucres ratfinés pour 'exportation ? R. Environ cela,

Par M. Fisher :

Q. La prime 4 l'exportation. Quelle est la prime 4 l'exportation sux Htats-

Unis ? R. La prime aux Etats est de $2.40,
Par M. Wood, ( Westmoreland) :

Q. Un drawback ? R, Oui, je ne peux dire si ce drawback représente exacte-
ment les droits imposés A 'entrée des matériaux bruts, ou #'il constitue une prime
ounon. Je comprends qu’il constitue une prime de 20 centins par 100 livres, Jo
ne do(;ane pas 13 une opinion personnelle, mais c'est l'impression généralement
répandue;

P Q. Savez-vous si récemrment ces primes ont été réduites en France et en Alle-
magne ? R. Je I'ignore.

Q. On m'informe qu’clles sont moins élevées maintenant qu’elles ne l'étaient en
1887 7 R. Je ne lo sais pas.

Q. Etes-vous prét & nous dire quelle réduction des droits devrait étre faite
aujourd’bui pour accomplir ['objet dont vous pariez ? R. Non, je suis trop modeste
pour cela, Je laisse aux législatares le soin de la déterminer.

Q. Les législatures sont anxieuses d’obtenir des informations d’hommes pratiques,
parce que réellement nous n’avons pas les données requises ; moi, du moins, je ne les
ai pas. Supposons que les droits soient réduits aujourd’hui au point dont vous parlez ?
R. Je n’ai indiqué aucun point.

Q. J’ai compris que vous disiez gue le moyen de remédier a ceci, était de réduire
les droits au point de rendre possible 'importation en ce pays des sucres étrangers,
ot d'empécher les raffineurs de faire un trop grand profit. Vous n’avez pas dif, je
crois, quel devait étre ce profit. Supposons que cela soit fait aujourd’hui, et que lo
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taux aux Euats-Unis, on France ou en Allemagne—c'est-4-dire le droit d'exportation
ou le drawback sur lo sucre exporté—soit changé de maniére a rendre la prime plus
forte ou plus légére, quol effot cela produirait-il? R. Je no comprends pas bien
votre question, : ‘ L

Q. Supposoas qu'avec les tarifs actuels aux Etats-Unis, en France et en Alle-
magne, notro propre tarif goit ajusté de maniére a permottre i'importation des sucres
étrangers aujourd’hui, est-ce qu'un changement dans los droits d’oxportation de ces
pays ne nécessiterait pas un changemeont daus notre propre tarif ? R. Afin de les
faire correspondre ?

Q. Oui. I! nous faudrait remanier notre tarif & chaquo fois que le droit d’ex-
portation serait changé dans les antres pays? R Vous pouvez &tre appeléds a faire
la méme chose avee le tarif actuel. ’

Q. Si le tarif actuel a 816 plus élevé qu'il n’était nécessaire pour empécher I'entrée
du sucre étranger en ce pays, n’était-ce pas da an fait gu’on I'avait établi lorsque les
primes étajent plus fortes duns ces pays ? R. Non,

Q. Est-ce que cela changerait 1a condition Telative des choses ? R. Non, puisque
nous importiors, I'an dernier, de I’ Angleterre ot il n'y avait aucun drawback du tout,
ni droit d’exportation ni drawback. Jo ne vois pas comment ceci affecte le cas, parce
que votre tarif est toujoars sujet & chaunger par sunito de la modification des droits
dans les autres pays. Siaux Wiats.-Unis on changeait les droits imposés sur lo tabac,
vous seriez obligés de faire un changement correspordant en ce pays. .

Par M. Guillet :

Q. Le sucre dont se rervent les raffinerics de Glasgow cst du sucre de bette.
rave qui recevait une prirae ? R. Jusqu'a un certain point, je pense qu'on le mé-
lange.

Par le Président : .

Q- Cosucro de Glasgow n’est done pas un sucre Je canne pur ? R, Je n'ai cer-
tainement pas dit cela.

Q. J'ai compris que ¢'était ce que vous disicz &4 M. Guillot ? R. Non.

Par M. Guillet :

Q. Les raffineurs se sorvent-ils du sucre de betterave pour la fabrication du sucre
granulé ? R. Je pense qu’ils le mélangent. Un raffinear scul pourrait vous dire cela,’
Je crois qu'il contient un léger percentage de sucre de canne.

Q Co percentage de dépasse pas 20 pour ceunt, n'est-ce pas ? R, Je ne sais pas

Far le Président :

Q. Quel est le prix cciitant de sacre dcossais, rendu A Montréal? R. M. Mathew-
son pourrait, sans doute, vous dire cela plus exactement que moi; je pence qu'il cofite
environ 7} centins la livre, ’

Par M. Fisher :

Q. Combien vaut-il & Glasgow ? R, Dix sept scheilings,

Q. Trois centins et domiela livre ?  R. Et 7} centins ici,

FPar le Président : :

Q. Quel est le cott ¢n sucre granulé aunjourd’hei & Montréal ? R, Sept centins,
;noing ‘;{; pour cent d'escompte alloué & ceux qui apparticnnent 4 la ligue, (Exhibits

et 3.
Par 31 Boyle :
Q. Dix-sept schollings pas 112 livres? R. Oui.
Par 3. Wood ( Westmoreland) :

Q. Le prix du sucre granulé aujourd'nni est de 7 centins la livre, moins deux
et demi pour cent d'escompte ?  R. Oui. :

1l v’y a pas d'escompte pour le sucre importé? R, Non; vous pouvez avoir
Tescompte en Ecosse, si vous achetez lo sucre & 17 schellings.

Par M. Boyle :

Q. M. Lightbound, vous dites que vous ne pensez pas qu'il existe de ligue entre
les raffineurs quant aux prix? R. A présent, non, je le pense pas. ‘

Q. Vous avez montré ici un télégramme de la raffinerie de Moucton, qui, en
réalité était une proposition d’expédier du sucre 4 certains prix, pourva que la Corpe-
ration des Epiciers y consentit ? R. Oui, 4 allouer un certain escompte.

GEORGE LIGHTBOUND.
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Q. Le conscntement de toute l'association étail nécessaire? Il y a eu deux
dépéchos télégraphiques, jo crois ? R Les deux étaient presquo absolument sembla-
bles. C'était simplement paur prouver les rapports qui existent entre les rafiineurs et
1a Corporation des Bpiciers. (Exhibits 5 et 8.)

Par M. Fisher :

Q. Vous ne poaviez avoir le sucre sans le consentement de I'association ? R. Je

ne poavais pas avoir 'escompte, : ‘
Par M. Boyle :

Q. Cette ligue no comprend absolument que les épiciers de gros? R. Les
épiciers de gros et les raflineurs.

Q. Les épiciers de gros n’ont-ils pas tenu les raffineurs sous une verge de fer ?
R. Vous pouvez appeler la chose comme vous le voudrez. A la fin cela revient au méme,
Les raffineurs ne veulent pas nous vendre de sucre. Cela est prouvé par le
télégrammeo et par le fait que les raffineurs ont la liste des membres de la ligue dans
leur bureau.

Q. Mais il parait que pendant que les raffineurs n’ont pas de prix fixe pour leur
suere, les épiciers de gros, eux, ont un prix de vente fixe., La raffinerie do Moncton
paraissait désiver faire des affaires avec vous, n'est-ce pas ? R. Sana restriction,

Q. Avec P'assentimont des épiciers de gros. Ils se ;laissent mettre dans cette
position parce que ces épiciers peuvent les boycotter. Tandis que d’un ¢oté les épi-
ciers de gros dictent des termes anx épiciers en détail, ils imposent leurs conditions
de Vautre c6té aux raffineurs ? R. Oui.

Par M. McKay :

Q. Les raffineurs sont entrés dans la corporation pour la méme raison que M.
Lightbound ? R. Non pas dans la Corporation des Epiciers. Ils ont simplement
souscrit aux arrangements de la ligue.

Par M. Boyle :
Q. Contraints, jusqu’a un certain point, d’agir ainsi par la Corporation des Epi-
ciers ? R. Ils ont été forcés d'y entrer.
Par le Président :
Q. Les épiciers ont exercé leur pression sur les rafineurs ? R. Les raffineurs
- ont probablement été contraints individueilement ; mais leur position, d’abord, était
excellente, lls auraient pu dire : * Messieurs, nous ne pouvons pas faire cela.” Que
pouvaient faire les épiciers? Ils leur était impossible de se procurer du sucre
nulle part ailleurs.
Par M. Flynn :

Q. Ont-il- dicté des termes aux raffineurs ? R. Chaque vendredi, comme on
m’en a informé, le secrétaire de la corporation se rend au bureau de la raffinerie et
demande : “ Quel est votre prix anjourd’hui pour le sucre granulé ?” et si on lui
répond sept centins, il fait passer ce chiffre comme le prix, avec une augmentation
de 3 de centin pour ceux qui ne sont pas membres de la corporation des épiciers,

Par M. McDougall (Pictou) :

Q. Quant & ces coalitions, connaissez-vous quelque pays ou il ait été déclaré que
fixerles prix de cette manidre constituaitune conspiration ? R. On m’a informé qu’un
cas avait 616 porté en cour aux Htats-Unis, il y a un an ou deux aus, et que la cour
avait décidé que ¢'était une conspiration; wais je ne connais pas les circonstances
particuliéres de cette affaire. Je n’ai pas poussé la chose aussi loin que cela parce
que j'ai su qu'il me faudrait porter I'affaire en.cour criminelle, et je ne désirais pas
Iaire cela, La plupart de ces messieurs, quoique jo différe d’opinion avec eax 4 ce
sujet, sont mes amis, et nous ne voulons pas les traduire en cour criminelle, si cela
peut étre évité.

Par M. McKay:

Q. Il résulte de ce que vous nous avez dit quela Corporation des Epiciers a réussi
a faire on sorte que les épiciers de gros obtiennent un profit n’excédant pas 5 pour
cent sur le sucre? R. Sur un marché régulier et stable.

Q. Vous ne faites pas d'objection aux prix, mais senlement au _principe qui vous
force 4 entrer dans cette association? R. Oui; c'est une affaire d’opinion si 6 pour
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cent cst un profit trop fort ou non, Rien, cependant, n'empéche cetto assooiation
de doubler I'augmentation que nous payons aujow d’hui.  Rien n'empéche ces ligues,
qui se contentent aujourd’hui d’nn profit de 5 pour cent sur le sucre, de trouver que
15 pour cent ne s0it pas un profit suffisunt Vannée prochaine.
Par M. Fisher :

Q. Etil 0’y a rien non plus qui les empéche de faire un semblable arrangement
avec les épiciers en détail? R, 1is pourraient le faire. :

Q. N’ost-ce pas parco quo vous ot M. Mathewson &tes restés en dehors de I'asso-
ciation que quelques-uns de cos commercants en détail ont pu se procurer leur appro-
visionnement? R. Oui, jusqu’s un certain point.

J. A, MATTHEWSON ost asgormente.
Par le Président :

Q. Veuillez donc nous faire 'oxposé des faits que vous connaissez au sujet de ia
coalition forméo pour le commorce du sucre? R. Cette coalition telle qu'elle existe
aujourd’hui, a pris son origino duns la corporation des épiciers. (’est Montréal qui 2
vu ses commencements; ¢llo fut connue d’abord sous le nom d’Association des Epiciers
de Gros, jo crois, car jo n’on ui jumais fait partie, et elle avait son sidge & Montréal.
De cette cité, elle s'atendit on diverses pariies du pays, comme vouas le verrez par ia
liste que vous aves on muins, ot w'tablit & London, Hamilton, Brantford et autres;
gept  huit places en tout, Cex corporations ou associations—elles sont appelées coz-
porations dans Pouest—par Vesprit qui les anime, n’en forment qu'une seule, pra-
tiquement parlant, Jo m’objocterai toujours positivement A de telles associations,
Eiles sont mauvaises en principo, et tout d’abord, je refussi absolument d’avoir aucun
rapport avec elles. La ruison on est cluire dans mon esprit. Gn m’engagea par des
discours mielleux et persuusifs & fuire partie de l'association de Montrsal, mais jai
cru alors que je n’avais ricn & faire dans cette galdre et je suis encore du méme avis,
parce que jo prétends avoir lo droit de conduire mes affaires comme bon me semble,
Je vous expliquerai, i vous mo lo permettez, pourquoi je me suis objecté a cette
ligue d&s son origine. Je puis, pout-dtre, différer d’opinion, en cette matiére, avec
quelques autres personnes. C'ent une association d'épiciers de gros. Mes objections
sont basées sur trois articlos de ses roéglements, les articles 15 et 16 (Exhibit
7) des 18glements primitify, ot l'article 6 de la série de résolutions subséquentes.
J'approuve les premicrs urticles jusqu'a 15 et 16, parce qu'ils n’énoncent, en sub-
stance, que des principes contro le<quels je m'ai pas d’objection, c’est & dire
de former une ussocistion pour le bien général, Lart. 15 dit: Qu'a I'assem-
blée annuelle, il sera élu, au werutin de ballotage, un comité de trois membres
qui devra servir un an, ot dont lo devoir sera de reviser et fizer, pour tout article de
marchandise, le prix minimum do vente qui pourra avoir ét6 adopté a4 l'unanimité
pa# l'association, ot qu'a chaque fois qu’il se produira un changement dans la
liste réguliére de prix des fubricunts ou producteurs, il sera de son devoir de donner
avis de tel nouveau prix A chaque membre de 'association de la maniére qu’il jugera
convenable.”

L’article 16 se lit commo suit :—

* Tout maison commorciale ou tout marchand appartenant a cette association,
qui vendra les articles désignds, ou les Jaissera vendre 4 meilleur marché que le prix
fixé par le comité, sers rapporté au comité d’arbitrage, ot sur preuve du fait a ia
satisfaction du comité, lo dit unsocié sera expulsé de la société par une majorité des
voix 4 toute assembléo régulidre ; un vote de cepsure sera inscrit sux registres et
il en sera donné avis & touws les fabricants des articles en question.”

L’association ext une Hocidlé vecréte, car les réglements disent (Exhibit 7) :—
¢ Les membros do cetle askociation sont tenus sur Phonneur, de garder stricte-
ment secréte tonte affuire do Vassociation.” Voiei ce qu'était 'association il y a
quatre ans, ot j'ai raison do croiro que les autres sont substantiellement de méme
natore, avec la seulo différonce qu’elles portentle nom de corporations, tandis que
celle de Montréal s'appolle uno association. C'est pratiquement la méme chose ; I'au-
torité centrale est 4 Toronto, ("est I'opinion que je me suis formée de 1a chose d’aprés
30 J. A, MATTHEWSON,
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les renseignements gue j'ai acquis de différentes sources, bien entendu. Cette Corpo-
ration de Ia Puissance a commencé ges opérations sur d’antres articles de commerce.
L'haile de pétrole a atti1é son atiention en premier lieu. D’abord, ses membres ou
agrégés devaient vendre certain nombre de barils 4 certain prix, et tel autre nombre
i tel autre prix, et livrer cortaine quantité; mais la ligune faut dissoute bientdt ot
disparut. On nous digait formellement, si nous refusions de signer l'arrangement :
“ Bien, la position va devenir joliment chaude pour vous, vous ne pourrez vous procu-
rer de marchandise nulle part. ”’ Nous avons, cependunt, manceuvré de maniére & nous
approvisionner sans interruption. Nous avons réussi 4 trouver du sucre malgré tous
les arrangements pris et mis & exécution pour nous empécher d’en avoir. De plus,
je suis depuis longtemps dans le commerce, depuis plus longtemps qu'aucun de ces
messieurs qui sont venus me solliciter, et le fait de me voir placé ainsi 4 la discrétion
d’aucun comité auquel il plairait de venir me dire, chez moi: ¢ Nous allons établir
le prix de cet article et insister sur ce que ces articles soient vondus & tel ou tel
prix, ” a été une des raisons qui m’ont le plus fortement porté 4 m’opposer 4 ces
ligues. Jo m’étais formé 'opinion que cela était mal; et ma longue expérience me
faisait aussi comprendre que ces sortes de choses n’aboutissent jamais & rien de bon,
Il a toujours été possible de les faire échouer dans leurs projets,
Par M. Landry :

Q. Vous ne craigniez pas que cela ne vous ffit moine profitable ? R. Nous cou-
rions le risque de nous voir entiérement privés du commerce de ces articles.

Q. Aviez-vous quelque raison de croire que les actes de ce comité pourraient
aucunement diminuer vos profits ? R. Je ne me suis nullement arrété a cela; j'a
peneé que c’était une question de bien ou de mal.

Q. Le but de ces ligues était d’augmenter les profits? R. Je suppose que ¢’était
le but ; mais je voulais conduire mes affaires &4 ma guise. La chose est absolument
mauvaise en soi, Ceci, cependant, s’est continué et nous avons été fatigués, ennuyés
et tracassés depuis cette époque par tous les obstacles qu'il a été possible de mettre
au commerce de diverses marchandises. Malgré cela, nous avons pu, avec 'aide de
la divine providence, triompher de toutes ces manceuvres ot continuer nos affaires ;
mais on a mis le comble & 'outrage dans la question des sucres. Dans la discussion
de cette matiére, on nous a demandé: “ N'y a-t-il rien 4 faire?” Comme marchand,
je ne puis, bien entendu, m’objecter honorablement 4 ce que quelque chose soit fait,
pourvu que cela seit honorable. Nous pouvions vendre honorablement du sucre. Je
vois, cependant, de trés graves raisons pour qu'on s'objecte 4 ce qu'un comité secret
choisisse certains articles, ot décide que ceux qui ne consentiront pas i former une
union pour maintenir le prix de ces articles, seront boycotiés et soumis a des tracas
et 4 des pénalités par la plus indigne inquisition que le Canada 2it jamais vue, Cette
ligue des commergants de sucre est la plus grande conspiration qui s’est vue en
Canada. D’abord, on nous a accordé-un certain temps pour nous décider & signer.ces
papiers qui, comme M, Lightbound nous I'a dit, devaient &tresignésversla find’avril,
Nous avons refusé de le faire, et nous avons eu alors la visite de plusieurs person-
nages distingués et venant de loin. Ces messieurs étrangers sont venus pour nous
pressurer & Montréal, ils ont parcouru la cité et recueilli des signatures, entre autres,
celle de certaines personnes qui faisaient le commerce du détail. Ces noms parais-
sent parmi les premiéres signatures, mais vous voyez par ceci (exhibit n® 1)
qu’ils sont biffés maintenant, On s’en est servi comme d'instruments pour arriver a
cet outrageux arrangement, et quand on en & plus eu besoin, on les a mis de coté, 4
leur chagrin et 4 leur détriment. Voild quelle est la pesition. La ligue, comme
veus I'a dit M. Lightbound, avec vérité, a commencé par le sucre blanc raffiné, ou le
sucre raffiné dur, ou ce que vous voudrez l'appeler pour le distinguer des sucres
Jaunes, Elle imposa, comme vous le voyez par ces documents, une augmentation
d’un quart de centin § tous ceux qui avaient refusé de signer 'arrangement; un quart
de centin sur tous les sucres raffinés.

Q. Sont-ce les raffineurs ou les épiciers de gros qui ont fait cela? R. Jene suis
pas dans le secret, car ¢’est une chose secréte. Ils ont fait cela entre eux. Comme
des voleurs, ils s'en défendent les uns et les antres; mais noas avons eu, tout de
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méme, 4 payer notre argent, et je voudrais ravoir le mien, Je voudrais qu'on me le
rende de la manidre dont i} est fait mention dang lo Bon Livre: “Si quelgn’un a
causé du tort, qu’il rende quatre fois la valewr.”

Par le Président :

Q. Ce serait un bon profit? R. Cela ne serait que juste de la part d’an homme
qui fait une telle chose. Cet argent a éié payé depuis mai jusqu’a juillet. Voiei les
factures. La premiére est du 21 mui; nous avions fait nn approvisionnement consi-
dérable d’avaunce. La premidre faciure est polite, En voiei une, en juin, poar
$2,235 de sucre granulé, sur lequel nous avous payé un quart de centin de plus que
ceux qui avaient signé 'arrangement. En voici une autre de $2,215, et on ne nous
a pas remis cet argent que jaimerais boaucoup & avoir, Ca23 comptes ont été payés
ainsi jusqu’en juillet. En voici un autre de 81,803, et ainsi de snite. Nous avons
d@i nous soumettre 4 cette perte, sans rien dire mais n’en pensant pas moins. Il me
semble qu'ure restitution au quadruple ne serait pas uns mauvaise idée, et jo pense
que c’est une disgrdcs pour le pays, une disgrice pour le gouvernement gui permet
cela, que de laisser traiter ainsi dans une colonie anglaise un sajet anglais qui y
résido depuis 50 ans,  Je considére la ligue, sans aucune hésitation, comme une cons-
piration des plus illégales ot des plus outrageantcs. Cos messieurs de lonest se
bornérent & une virite & Montréal et ~'uvirent uux vaffinears, 1l se joignirent aux
raffinenrs, n’oubliez pas ceci. A la fin do juin ou le 6 juillet, la ligue atteignit le
comble de ses exactions. Voyant que nous demeurions vécaleitrants, que nous
restions ¢ rebelles aux termos qu'elle nous dictait,” ello dih: “ Nous allons mettre un
demi-centin sur les sucres raffinés.” J'appris la chnse, j'étaia seul alors, pratique-
ment parlant, c'est-d-dire que différontes personnes en relations d’affaires aveec moi
ge trouvaient absentes. Jo m’adressai on Angleterre. Jusqu’a eo momest, notre
tarif é(ait tel, que nous n'avions pas cru possible d'importer des sucres pouvant rem-
placer nos eucres granulés, Nous sovions que nous ne pouvivns compter sur le bon
vouloir de nos voisins des Etats-Unis qu’on avait aliéués pour servir les desaeins des
raffineurs. Nous savions ceci: qu'au lieu d’avoir 4 faire face honorablement aux
droits de douane, nous étions foreés de payer un droit aux raffineurs, Le tarif nous
forgait 4 payer des prix élevés aux Hais-Unis, ce qui rendait pratiquement impos-
sible I'importation de co pays. Nous avions décidément encouru le mauvais
vouloir de nos voisins par un tarif dirigé en grande partie contre eux. D'autres
natiovs existent, il est vrai, meais ne fabriquent pas eette espéce de sucre. Nous le
savions, et le commerce suvalt, gu’on ne trouvo cos sucres granulés gu'en Canada et
aux Etats-Unis. Sachant que nous étions sons 'impression que ees sucres ne pou-
vaient étro obtenus d’autres pays, la ligne nous disait en ncus imposant cette aug-
mentation: ¢ Vous ne pouvez vous procurer ce sucre anx Itats-Unis parce que nos
amis les raffineurs ont lo tarit on leur faveur.” J’envoyai cette nuit-la une dépéche
télégraphique en Europe.

Par M, Bain (Wentworth) :

Q. La ligue vous a-t-elle donné avis du % centin d’augmentation ? R, T'avis
m'a ét6 euvoyé. Nous enveyimes uno dépécire do 'autre ¢oté de I’Atlantique cette
nuit-13, et le levdemain nous elimes une réponse nons faisant des offres pour 500 ou’
1,000 colis ; on nous envoya plas tard des échantillons.

© Q. Dou? R. De Liverpool. La répouse avriva le lendemain ; on nous offrait
du sucre & un prix qui, avec le tarif élevé existant alors, rendait importation strie-
toment impossible.
Par M. Fisher :

Q. Vous rappelez-vous quel était ce prix? R. Quelque chose comme seize
schellings et trois pence.

Q. Combien lu livre en centing ? R, Cela équivalait & peu prés i 63 centins, les
droits payés. La réponse éiait arrivée, tontefols, mais nos gens doutaient que ces
sucres pussent étre vendus i profit, tant nous étions au pouvoir des raffinenrs. Ensuite
on n’était pas certain non plus qu'ils conviendraient anx exigences du marché cana-
dien.

Q. Combien I’association payait-elle alors pour le sucre ? R, Elle paysit environ
61 centins, Mais le sucre monta immédiatement. Il y eut un nouvel arrangement
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entre les parties, on appliqua deux vis 4 I'étau, et la semaine suivanie le prix fut
élevé de % de centin et bientot aprés d’'un sutre huitiéme; puis on continua & serrer
I’étau jusqu’a 'époque de la destruction de la raffinerie du Saint-Laurent, lorsque la
hausse s'accentua distinctement ; A partir de 13 les prix se maintinrent élevés jusque
vers lo mois dejanvier ol ils baissérent subitement. Jo ne pense pas qu’ils aient baissé
une seule fois pendant la période qui s'écoula jusqu’a cette date. Lia communication
que nous avions regue d’Avgletsrre nous informait en substance que nous pouvions
avoir du sucre ; nous avions cependant des doutes, nous demandimes des échantillons
qui nous arrivérent bientdt. Alors commenga, par suite de ces canses, I'importation
de ces sucres qui prirent la place de nos sucres granulés canadiens, ILa ligue ent
bientot connaissance do ces faits; elle vit que nous n’étions pas encore écrasés et
eonvoqua les nouvelles assemblées dont M. Lightbound vous a parlé, en décembre.
Les prix furent élevés de 6% pour 100, équivalant probablement & 80 centins par baril
ou 800 par 1,000 barils. Sur 10,000 barils, on prélevait 88,000 sur ceux qui refusaient
de souscrire & cet inique arrangement et de mettre leur dignité d’homme et
leur intelligence commerciale aux pieds d’un tribunal irresponsable et illégal.
C’est en décembre que fut tenne l'assemblée dont il est question, et qui a ea pour
résultat, comme vous I'a dit M. Lightbound, une augmentation de 80 centins par
baril sur le prix du sucre. Depuis I'origine de la ligue jusqu'a présent, nous avons
refusé de nous soumettre, et j'ai fait la remarque quand la chose m’a été proposée
pour la premiére fois, qu’on no pouvait céder & une pareille demande que comme on
cade & un voleur de grand chemin qui vons piésente un pistolet 4 la figure en vous
demandant: “ La bourse ou la vie,” C’est I'idée que j'ai de ceite ligue commerciale-
ment, moralement et financiére:nent, C'était mon opinion alors et je suis encore du
méme avis. .
Par M, Bain (Wentworth) :

Q. Vous savez que cet arrangement existe encore ? R. Jo sais qu'il existe, et il
existait en 1886, quand j’ai refusé de faire partie de la ligne—de la conspiration
plutdét—ligue est un terme gui n'’est gudre convenable, Je vois qu’il s’est produit une
assez forte opinion que les raffineurs ne font pas partie de la ligue; celle-ci n’aurait
pas ea une heure d'existence si les raffinenrs n’avaient rien en 4 faire avec elle.

Par le Président : .

Q. Elle & pris naissance parmi les épiciers ? R. Je ne peux pas dire grand’chose
de son origine. Je dis qu'on a eu tort dés le commencement de prendre sur soi de
couspirer, de se laisser guider par un comité irresponsablede trois membres quant an

-eboix des marchandises, Je nu’ai rien de plus 4 dire A propos de ceci, sauf & vous
représenter 'excds de tracasseries ot d'embarras que nous a cansés cet ontrage. Si un
sujet anglais, au centre de I'Afrique, avait été traité & propos de quelque matiére
semblable, de la maniadre dont nous 'avons été ici, on aurait envoyé une flotte pour
écraser cetx qui auraient congu un pareil projet. Tout homme a le droit de conduire
ges affaires sans P'intervention de ces tribunaux irresponsables  Si un homme se sent
incapable de covduire son propre commerce, il est temps alors pour lui-de se
chercher une autre occupation honnéte. Si ces gens viennent mettre la main sur des
droits acquis sans savoir ee qu'ils font, ils ont manqué leur vocation. Je recomman-
derais séricusement & cos hommes de se choisir une autre ligne d'affaires. Nos prix
se sont cunstamment élevés depuis la formation de la ligue, 4 ’avantage des raffineurs
qui, malgré cela, ont abaissé la qualité du sucre jaune raffiné ; leur qualité n’a jamais
été plus 1eférieure qu’elle I'étuit jusqu’'a la fin de I'année. Nova n’avons jamsis en
d’sussi misérable sucre et les commergants ¢n détail de tout le pays confirmeront la
vérité de ce que j'avance ; jamsisencore on n’avait va un sucre de qualité aussi pen
satisfaisante et aussi collant.

Q. A quoi attribuez-vous cot état gluant? R A une fabrication défectuense.

Q. A la glucose? R. Je ne puis pas le dire. Je ne suis pas dans les secrets des
raffineurs. Voici un compte pour 100 barils, dont les poids varient entre 279, 213,
276, 280 ot ainsi de suite jusqu’an dercier qui pése 290 livres.

Q. HEst-ce du sucre granulé? R. Cest du sucre jauno et fin. Les rafficeurs éle-
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vaient les prix pendant qu’ils nous livraient du sucre d’aussi mauvaise qualité. Voiei
un autre lot de 109 barilg, resant depuis 230, x50 jusqu’a 263 livres.
Par M. Bain {Soulanges) :

Q. De quelicdate? R. Du 22 mui. La moycnne alors peut éfio entrer 250 ot
270 lbs et lorsque ce sucre jaune ¢t humido n’est livré qu’en juillet, il peut peser 10V
ibs au dela de cetto moyenue.

Par M Fisher :

Q. En quel temps? R. Juillet. Ceci vous donne le poids de ces sucres juunes,
La qualité en éait telle que jo ne I'ui jamais vue auparavant, En parlant des plaintes
faites contre lo sucre, j'ai fait la remarque que rous étiors ici comme fes enfunts
d’Isrzél pendant Ia captivité d'Egypte, lorsqu’on les forgait de faire de la brique sans
paille.  Si votre sucre p-sse entre les douves du baril, metlezles sur fond et scrrez
les cercles, il se passora quolque temps wvant qu'il ecule encore: 8’1l coule du ¢bié on
vous 'avez roulé, et w’a pas encore & é ouvert, roulez-le, le sirop so répandra pur tous
le baril qui retiendia le sucre pendant quelque temps, jusqu'a ce que veus en
disposiez et que la public le prenne.  Voici comment les raffincurs se sont conduits
et on a beauconp parié des uvantages qu’ils retiraient de cela. Jai comparu
Pautre jour devant la Cominission do fravail; on me demanda quel profit
faisaient les épiciers, et si un gain de 6 pour 109 était trop eousidérable.
Je n’ai pas cru quo 6 pour cent 14t un taux trop élevé. Quel profit les raffinewrs font.
ils ?—voila la question ; un raffineur vous a dit qu'il n’était pas t16s considérable,
mais je dis que la raffinerie aprds avoir payé toutes ses dépenses a pu donter aux
actionnajres un t:4s fort dividende tout en lzissant un large montaut & Vactif. La
raffinerie de Monireal a déclaré un dividende de dix pour cent, réservant cing pour
cent pour des fins qu'elle n’indiquo pas. Une partie de cette somme nous revient
certainement su sujot de ces sucres. Des voics nous sont encore guvertes pour nous
la fuire restituer, nous zvons droit méme a beaucoup pia« que cette somme. On v'cflorco
de faire passer le temps du comi'é 4 'examen des épiciers et & chercher par quels
moyers ils font des profits ausei extraordivaires qu'on le dit, de peur que quelqu’un ne
souléve dovant lui la question des profits des raffineries. *Sans zucun doute ceite
coalition, cetie conspiration a &1é la cause que nous nous trouvons 4 la mevei des raf
fineurs qui peuvent ncas truiter comme bon leur semble. La destruction d'une raffi-
nerie 'é6té dornier a rendu Is situation encore pire, et les prix n’ont pas bais<é juxqu'au
commencemcnt de cette snnde,  Voici des lettres. Les prix de V'an dernier ont été
diminués et les raffineurs ici ont avssi baissé les lenrs. Voici une lotire du 2 février
aun sujet du sucre. Celle du ¢ évrier traite de maniéres importantes, ot celle dn 10 du
méme mois, de la qualité du rucre. Voici unfait qui prouvera peut-étre quelque chose
quant anx procédés de la fabrication du sucre. Il y a un an, les raffineries avsicut en
mains une telle quantité de sirop qu’ellesétaicnt obligé:s de 'emmagasiner aillears,
leurs propres bitisses n’étant plussuffizantes, et maintenant vous auriez de la difficalté
4 vous en procuror 20 barils a 1a fois, & Montréal, en quelque lieu que ce soit. Les raf-
fineurs vous diront peul-&tre qu'ils ont adopté de nouveaux procédés, mais il v’en est
pas woins do fait que les sirovs étaient extrémement abendants, et qu'ils sont maic-
tenant {rés rares, et que les sucres, qui avaient, ¢n moyenne, un poids brat de 350 1bs,
n’ont pesé pendant les douze mois dermiers que de 250 4 280 livres. Je ne connais
rien quant aux barils ; ils peuvent avoir ehangé, mais je suis sous ' 'mpression qu'ils
cont les mémes qu'autrefois. Un journal de Montréal a parléV'antre jour du sucre gra-
pulé. On n’a pas droit de se plaindre & cesujot, mais ccla prouve [a partialité de ceux
qui ontsoulové la question, Ce journsl m’aaccablé d’insnltes et a fait son possible pour
me décrier ¢t diffumer mon caractére ; je n’ai pasrépondu i ces attaques, J'y 1éponds
ici, il y atemps pour tout, et je crois que lorsqu’nn jourpal attaque injustement le
caractére privé d’un particulier dans une question comme celle-ci, il arrivera un jour
peut-étre que quelqu’un lo prendra a partie et le forcera de rendre compte de sa con-
auite. Cet article de jourcal fait I'esamen de plusienrs produits et parls du sucre
granulé. Jo dis ceci: qu’on compare les sucres que'nous avons importés ¢t les sucres
granulés du Canada quant & la qualité, on trouvera que les premiers sont décidé-
ment supérieurs an sucre granulé que les raffineries mettaient sur le marché ey qui,
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jusqu’au moment de cette importation n’avaieas pas été de la plus haute qualité. En
fait de sucre granulé extrs, celui de Redpath sert de type maintenant, et le publie
doit du moins aux marchands qui sont restés en dehors de la coalition d’avoir un type
uniforme pour le sucre granulé de qualité supérienre ; et quand un jourpal se permet
un pareil article, pour nous disputer le droit de commercer honnétement, franche-
ment et ouverterment, les personnes gui en ont la direction devraient avoir honte
d’elles-mémes.
Par le Président :

Q. Nous ne pouvons ici nous occuper de journaux, nous n'avons rien 4 faire avec
eux. Veuillez vous borner & la question du sucre, et laisser les journaux de coté ¥
R. Jo voudrais bien les voir ugir de méme & mon égerd, j'en suis sfir; qu'on me
laigse tranquille, je ne demando rien de plus. En somme, je ne veux pas éire traité
en esclave ot je n’ai pas non plus UVintention de mettre personne en escluvage.

Par 8. Flynn :

Q. Avez-vous éprouvé quelques-uns de cessucres? R Cecla n'était pas néces-
saire, mais j'en ai parlé & un analyste public, et il m’a dit que le sucro granulé
d’Angleterre, aprés épreuve, avait é1é trouvé trés beaun et trés fort, Il m’a dit qu'ils
possédaient une saveur trés agréable et qu'ils étaient trés sucrés, et i} a ajouté que
tous les sucres devraient éire éprouvés et analysés. Les raffineurs pourraient le faire
gans sucan troubls . Je pense aussi qu’ils devraient tous 'étre; le public y gagnerait
quelque chose, Je crois que linspection des raffineries si privilé:riées ot que le
gouvernement ¢ntoure de tunt de protection ne serait pas hors d’ordre,  [ino rerait
que juste qu’elles fussent ouvertes 4 I'examen du public. Jo suis décidément d’opi-
nion qae ceia devrait dtre.

Par M, Gillmor :

Q. S8ije vous eomprends bien, vous dites que I'importation de sucre que vous
avez taite d’Angleterre a causé une réduction dans le prix de cet article pendant ces
derniers mois? R. Je ponse qu'elie a eu cet effet depuis janvier.

Par le Président :

Q. Il dit que cela a causé ane amélioration dans la qualité? R. Je sunis d’opi-
nion que la qualité des sucres angluisa porté les raffineurs & faire de nouveanx efforts,
car ils ont tous améiioré la qualité de leurs produits.

Par M. Gillmor :

Q. Avail-il 6té importé une grande quantité do ce sucre? R. Non, trés peu,
Je vais meo retircr, si vous voulcz examiner un sutre témoin que vous avez fait
demander, je viendrai 4 une autre séance du comité. Je dois vous dire, ponr vous
prouver laliiance qui existe entre les raffincurs et la Corporation des Epiciers, que
P'agent d’une des raffineries me rencontra sur la rue, il y a quelques acmuines, et me
dit: ¢ Pourquoi n’achetez-vous pas de ros sucres jamnes”; et me fit entrer & son
bureau, me montra un échantillon ot me fit urfe offre; le lendemuin matin, voiei la
réponse que nous regiimes: ¢ Yous pouvez avoir le suere au prix mentionné, argent
net.” Nous ne primes pas le sucre. Nous écrivimes 4 la raffinerio pour savoir ce-
que ccla signifiait, et on nous répondit: “Nous ne pouvons le fuire sans I'assenti-
ment général.” Voici un télégramme:

Moxncron, NouvEAU-BRUNSWICK, 7 janvier,

“ Vous ne comprenez pas les conditions. Nous tironsa 20 jours, bien entenda,
mais nous ne pouvons accorder ’escompte sans lo consentement de la corporation.
Le jaune sans frais ici sur les wagons du chemin do fer & 6% granulé 7.32, pas
d’encomapte. Nous espérons la faveur d’un ordre.

RAFFINERIE DE SUCRE DE MoNcTON.”
Par M. Boyle :

Q Avez-vous fait des remontrances aux raffinears 4 ce suj:t 2 R. J'allai voir
M. Drummond le jour qui précéda la réunion de la Chambre de Commarce, le 30 ouls
31 junvier, pour lui demander quelle différonce réelle on faisait contre nous et pour
quoion la faisait ; pour dire la chose en peu de mots, il ne me répondit u’en m’acea-
blaut de politesses.

3—3}
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Q. Mais il vous donna une réponse ? R. Elle se résumait & ceci: que si nous
voulions un baril do granulé il fsllait prendre deux barils de jaune; mais quelques
minutes auparavant j'avais eu, en présence d’un témoin, une entrevue aves le prési-
dent de la Corporation des Epiciers, de Montréal, I’ Association des Epiciers do Gros,
comme ils Pappellent ici.  Je Ini demandai qu’clle était la différence que 'on faisait
contre les marchands qui restaivat en dehors de la coalition, et il me donna une
réponse do suite, ¢'était un houndte homme et un c¢itoycn honorable. La premisre
différence a 6:é do § de contin par livre sur tous les sucres ruffinés. Quelle a été le
second arrangement 2 Le 6 junillet on a porté cette différence 4 & centin par livre,
Quel est I'arrangement actuel 7 § de contin et pas d’escompte.

Par 8. Guillet :
Q. Sur tous les rucres ¢ R. Oui,
Par M. Boyle :

Q. Je voudrus vous demander une autre question, M. Matthewson. Avez-vous
fait quelques efforts pour faire cesser cette coalition avec les raffineurs ? R. J'ai dit
aux r#flincars : * Yous nous t:aitcz mal, mais nous vous la garderons bonne un jour,
soyez en cortuirs.”

Par M. Fisher :

Q. Les raffinents ont positivernent refusé de vendre sauf & ces conditions ? R
Qui. La rutfineric do Halifax a é1é ouverte il y a quelques jours. Comme les action-
naires ront anglais, j'ai cru qu’elle serait plus libérale en affzires. J'entrai en com-
municatios avee olle, et voiei la réponse que j’ai regue hier soir : ¢ Veuillez vous
adresser a C. ot D. Osgood, nos agents dans votre cité.” Nous nous adressimes i
M. Orgood pour lui demander le prix, sachant qu'il nous avait offert du sucre granulé
4 7 centinx, il nous répondit : ¢ Le prix du sucre granulé est de 7§ centirs, argont
net.” J’ai rcgu cette réponse & 6,30 p.m. hier aprés-midi. Je crois sincérement,
messieurs, qne toute 'affaire ¢st une conspiration dans laguelle ces gens se sont
laissés ontrainer. 1lls n’avaient peut étre pas l'intention d’aller aussi loin, mais ils
y ont été forcés, Siun homme vous demandait la bourse ou la vie, il rerait vite
emprisonné, ceux-ci ne valent pas rieux,

Par M. Fisher :

Q. D'aprésce que vous nous avez dit, M. Matthewson, un des résuliats de cet
arrangement & 6té I'amoindrissement de Ia qualité des sucres jaunes ? R.Ils a’ont
jamais 616 wussi humides.

Q. Ht eans cette coalition on arrangement entre la corporation et les raffineurs,
cenx-ci n'aurajent pu se permettre une telle défectuosité? R. La choee aurait été
différeute si quelque voie nous fit rostée ouverte. Maintenant il nous faut le prendre
ou le laisser.

Q. C'est en grande pertie 4 cause de cet arrangeraent que les raffiveurs ont pu
réduire ainsi de beaucoup la qualité de ces sucres ¢ R. Je ne sais pourquoi 1'un est
la conséquence do ’antre, mais il n'en est pas moins vrai qu'il en est ainsi. Lesucre
nous est envoyé, ce pent éire de la brique ou de la boue, mais il nous faut lo prendre,

Q. 11 faut que vous le preniez? R. Oui.

Par M. Boyle :

Q. N'existe-i-il pas de coalition entre les raffineurs ? R. Ils naviguent tous dans
la méme barque.

Q. En avez-vous quelque preuve ?  R. Tous sont parties & I'arrangement,

Par M. Guillet :

Q. Vous devez payer T} centins la livre, et vous n'avez pas d'escompte ? Si
vous éticz membre de fa corporation combien paieriez vous ? R, 7 centins, avec 2}
pour 100 d’escompie dans 14 jours.

Par M. Landry :

Q. Quello connaissance avez vous de cela? R. J’en ai I'information positive.

Q. Lo qui ? K. J’ai la cote de hier soir. On supposait que la nouvelle ruifinorie
p’entrerait pas dans la coalition.

M. LigaTeruND.—M. Matthewson a produit son télégramme qui dit : ¢ 7% con-
ting, argent net.”

L comité s’ajeurne, .
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CrsmBRE DES CoMMUNES, 13 mars 1883,

Le comité spécial des coalitions commerciales g'assemble 4 7 p.m. M, N. O,
Wallace au fauteuil.

GEORGE ALEXANDER DRUMMOND est assermenté,

Par M. Wallace :

Q. Ou demeurez-vous, M. Drummond ? R. A Montréal.

Q. Quelle est votre occapation ? R. Je n’en ai pas.

Q. Vous étes le président de la Raffinerie de Sucre du Canada ? R. Oui, jo le
suis.

Q. Voulez vous nous donner I'histoire de cet arrangement, avec ia Corporation
des Epiciers on ce qui concerne votre copagnie ?

Par M. Bain :

Q. De fait, vous avez des intéréts dams la fabrication du sucre & Montrénl ?
R, Je suis le président de la compagnie, mais cela n'est pas une occupation duns le
sens do la question qu'on m’a faite ; je suis président de quelques autres compuguies,

Par M. Guillet :

Q. Donnez-nous simplement les faits tels que vous les connaissez—quolls ost
Phistoire de 'arrangement ? R. Bien, il parait que la Corporation des Epiciers qui
compte parmi ses membres presque toutes nos pratiques, a été formée, muijs jo ne
connais rien des circonstances de son organisation. Cette société s'est adresrie &
nous I'annéo dernisre.

Q. La Corporation de la Puissance s’est adressée 4 vous ? R. Bien, jo n'en sais
trop rien, je suppose que c’est elle,

Q. Connaissez-vous le nom du secrétaire ? R. Wills, de Toronto, est l4 secré-
taire ; mais jo connais réellement peu de choses de la corporation, sauf ce que j'si vu
sur les journsux. Elle comprend, toutefois, la plus grande partie de nos pruligues,
presque tous les épiciers de gros qui ont fait des affa:res avee la compagnio depuis
80p organigation. Ils nous représentérent que le commerce était démoraliré pur Ia
conduite de quelques-uns des commergants de gros qui vendaient le sucrs un prix
colitant et méme au-dessous ; que cet état de choses était raineux pour lo cuminerce,
quu le consommatenr n’en retirait aucun avantage, et que nous devrions les nider &
le faire cesser, Ils nous proposérent de leur vendre le sucre 4 } de centin ia livre
de moins qu'a ceux qui n'appartenaient pas & la corporation, et aprés aveir dusment
considéré cctte proposition et avoir pris des informations, nous décid&men qu'sl fal-
lait en effet prendre quelques mesures et nous acceptimes la proposition. Voilg
réellement comment la chose a commencé.

Par le Président:

Q. Vous ont-ils fait quelques autres repiésentations que celles dont vous venez
de parler ? R. Je ne puis me rappeler rien autre chose particuliérement. Jo no me
souviens de rien de plus. J’acceptai la raison générale, savoir, que ¢’était l¢ reméde a
appliquer & un état de choses qui ruinait le commerce.

Q. Vous ont-ils dit qu’ils seraient forcés de cesser la vente du sucre si vous n'ac-
ceptiez pas leur proposition? R, Qu’ils seraiant finalement obligés d’en venir 14, oui,
jo suppose.

Par M. Guillet :

Q. Qu'ils vous jetteraient sur les bras la vente du sucre pur loute la Puisssnee ?
R. 11 nous dirent que notre refas surait cet effet.

Q. Que vous auriez & envoyer vos échantillons par des commis voyageurs et 4 col-
porter vos sucres par tout le pays ? C'étaitune véritable intimidation ? B, Co n'était
pas de I'intimidation, C'était une prophétie plus que toute auntre chose,—que catte
situation ne pouvait so continuer sans produire cet effet, mais cela n’avait rien de la
nature d’'une menace on 4’une intimidation.

Par le Président :

Q. Depuis combien de temps vous faisaient-ils de semblables représentations?
R. Depuis plusieurs mois, je pense.

Q. Savez-vous g'il existait une pius grande dépression qu'a Pordinaire dans
le commerce du sucre pendant ces quelques mois ou il se vendait ainsi & bas prix ?
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R. De fait, il ne nous appartenait pas de nous informer particulisrement du prix
auquel se vendait lv sucre aprés qu’il était sorti de nos mains, mais quand la quesidon
fut soumise & notre considération, nous trouvdmes qu'en effet on avait mis en prati-
que le sy<iéme do sacrifier le sucre en faveur d’autres articles.

Q. Avez vous eu connaissance qu'il en ait jamais été autrement? R. Oui, je
n'avais jamais observé que cela out existé en Canada avant cette époque,

Q. Vous dites quo vous ne vous en éles jamais particulidrement informé? R.
Non, jamais; copendant j'avais une idée générale des choses & ce sujet, et je crois que
je suis exuct en disant que cels so pratiquait sur une plus grande échelle que par le

passé.
Par M Guillet :

Q. Etait-ce di 4 a facilité gu’'on a d’obtenir du sucre dans le pays ? R, Non, je
crois que ¢’était di 4 la vive compétition qui s'était développée par suite du grand
nombre de maisons de groe.

Par le Président :

Q. Le prix du sucre avait-il alors commencé A& s'élever—il s’¢st produit une
hausse considérable pendant cette derniére année? R. Le sucre a commencd 3
monter vers le milien de 1’été.

Q. Pas avant cela? R. Bien, on avait déja observé quelques symptdmes pré-
curseurs, il courait des rumeurs que la récoite des betleraves allait étre faivble; le
marché subit des oscillations jusqu'an commencement de 1'été, et alors il monta brus-
quement ; cotte hausse provenait de ce que la récolte de sucre de betterave en
EBurope était beaucoup pius faible qu'a P'ordinaire.

Q. Voulez-vous nous donner la suite des négociations entre vous et la corpora-
tion? R. Vers la fin de lannée, la corporation nous informa que malgré Ia diffé-
rence que nous faisions en sa faveur, elle souffruit encore, et elle nous demanda
d’élever cette différence & % centin par livre ; ces différences ne s’appliguaient qu'a
une classe de sucres, ¢'est-a-dire aux sucres blancs senlement,

Q. Le sucre granulé ? R. Oui, principalement.

Q Voulez-vous retourner en arridre un peu. Voalez-vous nous faire connuitre
Yarrangement en entier; vous nous avez dit que la premidre convention était de
vendre i une avance de } de ¢entin, Qu’y avaitil de plus dans cette convention ?
R. Rien de plas que je suche. Oh, oui, il y avait ceci—

Q. Etaitil question de la quantité de sucre 4 vendre, granulé et jaune ? R. Obh,
noD, il 0’y & eu aucun arrangement de cette nature. Il en a 4té beaucoup question ;
mais il 0’y a eu résllement ancan arrangement de cette nature.

Q. Il p’a jaumois é16 convenu que pour tout baril desucre blanc on devrait acheter
deux barils de sucre jauve ? R. Non, pas 4 ma connaissance.

LPar M. Guillet ;

Q. Etablissant le prix ? R, Ily a eu quelque discussion. Les assemblées ont
toutes été verbales, ce n'était qu'une conférence, et il a été question de cela. Mais
je;f n’ai Jamais eompris que la proposition eiit 618 acceptée, ot je ne I'ai jamais mise &
effot.

Q. De fait, vous n'avez jamais demandé cels des marchands en dehors de la cor-
poration? R. Non, jamais.

Par le Président -

Q. A qui vendez-vous maintenant les sucres granulés aux meilleures conditions ?
R. Aux mombres de la Corporation des Epiciers.

Q. Qui vous donne s liste de leurs noms? R. La corporation elle-méme.

Q. Vous vous engagez 3 ne vendre qua eux le sucre granulé i ce prix?
R. Nous avons promis de le faire, et nous le faisons actuellement,

Q. L’engagoment a-t-il 6té fait par écrit? R. Nonj il 0’y a jamais eu d'enga-
gement par écrit.

Q. Estce un engagement verbal ? R. Oui, ils ont fait la proposition et nous
Pavons acceptée.

Q. Que vous ne vendriez le sucre & ce prix qu'd eux seuls? R. A eux senls, et
ils forment, je suppose, plus de 95 pour cent de nos clients.
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Par M. Guillet :

Q. Pepsezvous que l'organisation de cette coalition soit de beaucoup de consé-
quenco pour vous? R. Financ:érement, elle ne nous a éé d’aucane conséguence.

Q. Ello rendait les opérations commerciales plus faciles? R. Co n’est pas
cela. J'ai crala chose de conséquence pour nous quind j'ai été convaincu que le
succés ae notre raffinerie était 1ié au succés de nos pratiques jusqu’a un certain point.
Je v’si jamais considéré cela comme une quostion de piastres et centins; nous n'y
avons pas gagné un centin,

Par i¢ Président :

Q. Qui régle les prix ? Voici une liste de prix du 2 mars. Sont-ce 14 les prix
auxquels vous vendiez vos sucres ? (Exhibit n® 3) R. Je ne lesais; le 2 mars, ¢'était
pendsnt la quinziine pussée. Je ne puis mo rappeler quels étaient les prix le 2
mare; ils montuient et haissaient & cette époque. Il y a I4 jours de cela. “ Notre
prix est aujourd’hui "—~ Je ne puis rien en dire. Ce'ane vient pas de moi du tout. Je ne
connaissais rien de la chose, sauf ceci: que par 'arrangement primitif, ’angmentation
qu'ils devaicnt exiger des épiciers en détail devait étre de tant sur le prix que uoas
leur donnions, quel qu'il fit. Il m'ont fait connafire qu’elle serait cette avance sar
nos prix. Le caractére trés raisonnable de cette augmentation a é:6 une des causes
de cet arrangement.

Q. Quelle était cette avance ou augmentation ¢ R. Elle devait étre, & Montréal,
autant que je puis m'en rappeler, de fc. par livre sur le sucre granulé et de fe.
sur une certaine guauntité. Maintenant, il est de fait, que le sucre granulé ne
formoe qu’un tiers environ des ventes de sucre que nous fiisons. Cela équivalait
& ce quisuit : que 'avance de }c. sur chaque 3 livres de sucre vendu, et, pour de
plus potites quantités, de Zc. sur chaque trois livres, formait, suivant mon caleal,
un profit {'environ 2 pour 160 pour frais de loyer, et pout leurs dépen-es courantes,
y compriscelles des commis voyagoeurs et tous les risques du commerco.

Q. Jeue vous comprends pas bien. Vous dites ua quart de centin. Etait-ce pour
des quantitds de plus de 15 barils ? R. Oui, et Zc. pour de moindres quantités sur les
seules ventes de sucre granulé. C('est un fait que dans nos ventes de sucre, il
y a deux barils de sucre jaune pour un baril de sucre blanc.

Q. Pourquoi parlez-vous des profits sur le sucre blanc ot sur les sucres jaunes en-
gsemble ! R. Parce que relativement & cette entente, il est récessaire de le faire,

Q. Be sont-ils coalizés alors afin de vendre les sucres jaunes au prix ouiitant ?
R. 1is n»nt rien fait de semblable. Je ne me suis pas informé de cela. Il ne m’ap-
partient ras de m’occuper de la manisre dont I'arrangement affecte ces marchands.
Je bais sinplement ceci : 'arrangement ne lenr permet qu'un profit minimum de fe.
sur chaqie trois livres de sucte. Quant & ce qu'ils exigent de leurs pratiques, je
n’en sais len,

Q. Ca épiciers vendent d’autres sucres 7 R Je n’ai pas 4 m’occuper de cela.

Q. Leprofit sur lo sucre granulé n’a rien A faire avee cela, du tout ? R. Oui, en,
tant que l'rrangement affecte le commerce du sucre en géuéral dans le pays; et il
Taffecte aupoint qu’ils ne peuvent faire que lc. sur chaque trois livres de sucre
qu'ils vendmt.

Q. L'arangement affecte le commerce au montant de £ ou 3. par livre de sucre
granulé, suvant les cas ? R. }c, ou gc. an plas, sur chaque trois livres de sucre.

Q. Vois nous avez dit qwaucon marchand en dehors de la coalition n’achetait
utre chose we du sucre granulé ? R. Ouj, car jo le leur vends moi-méme.

Q. Vos dites que le premier arrangement tizait l'avance & } c. ¢t le second &
3c.? R. i, & % centin la livre.

Q. Bt uisaprds ¢ R. Vous confondez les deux choses. Ily a denx questions
A considére: 13 dedans, Je parle en ce moment de Ia coalition en tant qu’elle affecte
le consommteur, et ce cbté de la question n’a jumais changé.

Q. Nerous occupez pas du consommateur, donneznous les faits? R. Clest ce
que je fais, '

Q. Vou dites que les prix ont été avancés de }c.? R. Oui.

Q. Et esuite ily a eu un autre arrangement pour un demi centin? R. Pas du-
tout, vous vus méprenez enti¢rement. Je vais recommencer 4 partir de la derniére
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partie do mon témoignage. Je dis que je considérais 1a question : En quoi le comsom-
mateur était-il affecté ?

Répondez a la ques'ion. Vous dites que d'abord 1'avance sur vetre prix devait
étre de 1 de centin ; qu’ils sont revenus vous voir et que vous vous étes arrangés pour
qu’elle fiit de } centin. Hst-ce cela ? R. Non, monsieur.

Par M Guillet :

Q. Vous dites qu’en vertu du premier arrangement avec la corporation, vous
deviez exiger de tout marchand qui v’en était pas membre, 1 de centin de plus par
livre qu’a ceux qui en faisaient partie 7 R. Oui.

Q. Eosuite ils se sont plaints que cela ne les protégeait pas, que cela n'était pas
satisfaisant, et ils ont demandé une angmentation de 4 centin ? R. Oui.

Q. Puis ils ont fait un autre arrangement, n'ost-ce pas? R. Ob, oui, plus tard.

Q. Et maintenant ol en sont les choses? R. § de centin sur tout le sucre, sans
escompte. C'est 'arrangement tel qu'il existe maintenant. Mais il y a deux questions
& considérer ici, et je voudrais vous faire comprendre clairement en quoi elles diffs-
rent. Ce que laCorporation des Epiciers fait payer au public est une chose, et ce que
je fais payer aux marchands de la corporation en cst une autre; vous deves téparer
ces doux questions,

Q. Voulez-vous nous dire que vous aviez fait un arrangement avec eux quant 4
ce qu’ils devaient exiger du public ? R. Oai, ¢’était le premier arrangement.

Q. Le minimum des prix qu’ils devaient exiger? R, Oui.

Q. Ils pouvaient demander le prix qui lear plaisait ? R. Oui.

Par M. Fisher: i

Q. Etait-ce un arrangement avee vous, ou entre eux seulement ? R. Ls propo-
sition avait été fuite, et je dovais é&tre satisfait de I'arrangement et convaincu qu'il
était raisonnable avant d’en faire partie du tout.

Q. Les épiciers sont obligés par 'arrangement d’avancer ainsi le prix de tout le
sucre qu’ils vendent ? R, Ils sont obligés de le faire, oui.

Q. Aux raffincurs aussi bien qu'd eux-mémes? R. Ils sont engagés 4 ne pas
vendre a un taux plus élevé que cela,

Q. Ils sont engagés vis-i-vis des raffineurs & ne pas vendre 4 un tauz pius élevé
que celuila? R. Oui.

Q. Vous dites quoe c’est 14 le minimum du profit qu’ils peuvent exiger? R. Sur
les sucres bluncs. Nous n’avions aucun arrangement quelcongue avec eux pour les
sucres jaunes. IIs ne sont pas affectés du tout pur cet arrangement.

Q. A vendre & aucun prix fixe? R. Non.

Par M. Fisher:

Q. Est-ce que jo comprends bien? Vous les avez lids 4 demander un» avance
de 7 de centin par !ivre sur le sucre blanc? J'ai compris que cela devait étre 1z plus
forie augmentation permiso, que ce devrait étre ’exiréme limite a demmder. Je
voudrais savoir si ¢'est 14 la limite la plus avancée permise, R. J'ai conpris que
¢’était 'augmentation fixe qu’ils avaient droit d’exiger.

Q. Hst-ce que tous les épiciers sont obligés de demander la mémi avance ?
R. Oui,

Q. Ils g’engagent vis-i-vis des ruffincurs 4 le faire? R. (’était un des princi-
paux points A la conférence. :

Q. Sicela n’était pas exécuts, tout tomberait & 'eau ? R. Si les épiiers n'exé-
cutaient pas ces conditions, 8’ils exigeaient une plus forte avance sur le prix des
raffineurs, jo considérerais tout I'arravgement comme rompu.

Q. De méme que 8'ils demandaient moins ? R, Ou moins, en tant ge ccla me-
concerne. C'est une affaire qu’ils réglent entre eux.

Q. Je voudrais savoir si ¢’est un arrangement entre eux, ou si ¢’est wo question
entre vous et cux? R. S'ils vendaient & un prix plus élevé, jaurais doit de me:
plaindre.

\ Par le Président :

Q. Sur les sucres jaunes ? R. Sur les sucres blancs.
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Par M. Wood (Westmoreland) : :
Q. Il v’y a pas d’arrangement 4 propos des sucres jauney? R. Non, cela ne-
. g'applique qu’aux sueres blancs,
Par le Président :

Q. 1l nous a dit qu’il y avait arrangement 4 1'égard des sncres jaures # R. Non,

monsieur, je n’ai dit rien de pareil.
Par M Fisher :

Q. J’ai compris que vous aviez ditque vous vendiez environ deux barils de jaune
pour un de blanc? R. Ouoi.

Q. Pag toujours aux épiciers de gros? Il n’y a pas d’arrangement gui vous lie
quant & la quantité qu'ils doivent acheter? R. Non.

Q Je comprend que ceux qui re sont pas de la Corporation des E icicrs de gros
doivent acheter deux barils de sucre janone quand ils achétent un baril de sacre blune 2-
R.lll n’en est pas ainsi, yai répondu 3 cette question déja, je n'ai jamais compris
cela.

Par M. Fisher :—

Je n'étais pas dans Ja chambre quand vous avez répondu, si vous aviz répondu
cela. Mon impression quant & l'effet de cet arrangement en ce qui regarde le dernier
acheteur, U'épicier en détail, est que cela donne un profit de deux pour cent ou un
peu moing—deux pour cent au maxinum sur la transaction entiéve ? R. Oui.

Far le Président :

Q. Combien sur le sucre granulé ? R. Bion, sur le sucre granulé seal, cela don-
nerait quelque chose au-dessous de quatre pour cent, Le mininum serait environ
de 1} pour cent, wur les trois classes ensemble. Mon impression est que la ligue
touckant le sucro affecte lo prix du sucre pour la consommateur de 13 ou 2 pour cent
seulement, et ¢’est tout ce que ces marchands ont pour conduire leurs affaires.

Q. Savez vous quel profit ils font sur les sucres jaunes ? R, Je n’en sais rien.

Q. Comment pouvez-vous jurer cela, R. Je pense que c’est 13 tout I'effet de la
ligue concernant le sucre.

Q. Vousdites qu'elle ne concerne pas les sucres jaunes ? R, La ligue ne regarde
pas cette branche du commerce du tout.

" Q. Le sucre jaune est laissé de ¢6t6? R. L’arrapngement n’a aucun rapport a cet
article de commerce.

Q. Vendez vous du sucre jaune & ceux qui ne sont pas sur cette liste (Exhibit
n° 1) aux mémes conditions qu'a ceux dont on y voit les noms. Je parle des sucres
jasunes? R. Je ne pourrais ledire. J'ai vu quelque chose de semblable 4 cette liste,
mais je n’ai pas lu le papier, jo ne doute pas cependant que ce soit la méme liste.

Q. Vous vendez les sucres jaunes & ceux en dehors de la liste aux mémes condi-
tions gu'a ceux dont nous avens ici les noms ? R, Nous le faisions d’abord.

Q. Le faites-vous actuellement ? R. Non, yai déja dit que I'augmentation sur
le tout est de % de centin.

Q. Sur les sucres jaunes ? R. Non, sur le jaune et le blanc ensemble.

Q. £ de centin sur tous les sucres ? R. Oui, sur tous les sucres.

Par M. Guillet :
Q. Et pas d’escompte accordé,en outre ? R, Oui.
Pay le Président :

Q. Est-ce que je dois comprendre que le 1 de centin et le 1} pour 100 enscruble
ne donne qu’une différence d’'un per moins de 2 pour 100 ? R. Non, je n’ai pas dit
cela. Je vois que vous ne saigissez pas bien qu'il y a deux choses & considérer dans
cotte question—Iles rapports de Ia Corporstion des Epiciers de gros avec le public. et
ceux de la corporation avec les compétiteurs dans le commerce. Vous devez les
séparer ; elles sont entisroment distinctes.

Par M. Bain {( Wentworth) :

Q. N’est-il pas nécessaire dans votre entente avec la Corporation des Epiciers que,
vous voyiez & ce qu’ils exécutent leur partie du contrat ? R. Je considére que c’est
une partie essentielle du contrat.

Q. Prenez vous quelques mesures & cot effet? R, Je puis m'en assurer aisément.
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Q. Mais, vous ne prenez aucune mrsure, de fait? R. Pas de mesure trds active,
mais je puis vous dire positivement que jo le saurais bientot.
Par M, Fisher :
Q. Mais aucun cas semblable n'est veau i volro connaitsance ? R. Non,
Par le Président :

Q. Quel est Parrangement aujourd’hui & U'é-ard de ceci ? R. L'arrangement
aujourd’hui est que ceux qm n’appartionnent pas A la corporation doivent payer {e.

- de plus, et qu'ils doivent payer dans 14 jrars, argent net. Coux qui sont membres
-de la corporation regoivent 2} pour cent d'escompte.

Q. Cest 'escompte que vour accordez —2% pour cont ? R, Oai, 2} pour cont,

Q. Et quel est ’'arrangement quant & [a vente ? R. Entre qui ?

Q. Vcus avez des arrangements pour la vente du sucre? R. Ils restent les
mémes qu'auparavant.

Q. Le profit qu'ils doivent avoir ? R. Comme je vous I'ai dit, ils doivent avoir
guelque chose comme deax pour cent ou un peu moins, De 1} 4 2 pour cent.

Q. Quel est cet arrangement ? R. Autant que je puis me rappeler, jo vous I'ai
-¢déjd donné deux fois Poar toute quantité au-dessous de 15 barils, #c. parlb.
d’avance sur le prix d’achat pour le sucre blanc seulement et }e¢, par lb. sur toute
- quantité au-dessus de 16 bariis.

Q. Vous ne devez pas vendre 4 moins de ce profit et pas au-dessus ? R. Nous
ne devons pas demander un prix de vente plus ou moins élevé que cela.

Q Vous devez simplement vendre i ces chiffres ? R. C'est ainsi que je com-
prends I'arrangement.

Q. Pour le sucre granulé seulement ou pour tout ce qu'ils achétent ? R. Nomi-
‘nalement, pour le sucre granulé, mais cela s’applique & tout le sucre en général.

Q. En supposant que le sucre monterait tout & coup d’un } centin par livre, les
- épiciers seraient-ils obligés d'observer ces conditions pendant plusieura mois aprés
son achat ? R, Non, I'arrangement se trouve renouvelé chaque semaine. Chaque
semaine, on vient nous demander nos prix, :

Par M. Fisher:

Q. Ces prix sont donnés anx marchands de gros par les raffinears ? R. Oui.

Q. Bt ils vendent exactement au profit convenu ? R. Oui, c’est ce que j'ai tou-
. jours compris.

Q. Et on publie cette liste chaque semaine ? R, Je le crois.

Q. Les épiciers s’entendent-ils entre enx pour régler ces prix ? R. Non, on m’a
dit qu'ils acceptaient les prix fixés par les raffineurs.

Par le President :

Q. La liste de prix que j'ai dans les mains, faite sur I'avis que vous donnez aux
- §piciers, ne rogardet-elle que les sucres blanes ? R. Oui.

Q. Alors les marchands peuvent demander le prix qui leur convient pour les
autres qualités ? R. Je n’ai aucun moyen de les empécher de le faire.

Q. Et les { et le  de centin n’ont de rapport qu’avec sucre blanc ? R. Nous
m’avons aucnn contrdle sur la vente des sucres jaunes ; cet arrangement n’affecte le
commerce du sucre que de la manié-e dont je vous parle et pas antrement,

Q. Il ne #applique qu’au sucre blanc? R.eAun blanc et au jaune en méme
temps. Je vrus dirai pour m'expliquer plus clairement que, sans cet arrangement,
les marchands pouvatent demander des prix plus ou moins élevés, mais il s'applique

-& tout le commerce du sucre, ct fixe le profit 4 § de centin et pas plus.
Par M, Wood : .

Q. C'est la moyeune pour toutes les qualités ? R. Oui, nous fixons cette

moyenne pour le tout.
Par le Président :

Q. De fait, vous n’avez aucun controle sur le prix de vente du sucre jaune.
L’arrangement n’est pas tel que vous puissiez controler les épiciers ? R. Pas da
tout. Iis avaient ce contréle avant l'arrangement et ils I'auront aprés qu'il aura
-cessé. Je ne parle que de l'effet de I'arrangement, ‘

Q. Alors I'arrangement a trait aux sucres blancs ¥ R. Il affecte le commerce
- du sucre tout entier, ce qui me concerne personnellement.
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Q. Je déaire vous demander une autre question, Avez.vous quelque arrangement
avec les antres raffineurs quant an prix des sucres ? R. Non.

Q. Ou publie-t-on ces prix? R. Jesupposs qu'on les demande aux autres
raffineurs,

Q. Voici le prix de vente. La liste dit: “2 mars (Exhibit 3) granulé extra, 15
barils et au-dessus dans une vente, 73¢.; au-dessous, 74c.” Btait-ce I'inlormation que
vous leur avez donuée? R.Trés probablement, mais je n’on sais absolament rien.

Q. Cepondant ils font cette liste disant que les sucres granulés devront &lre
vendus & un certain prix. Savcz-vous & qui cela s’applique excepté vous 7 R. Aux
autres raffinenrs de sucre, je suppose. Je pense réellement que les autres raflineurs
suivent nos prix. Jecrois qu'ils le font, mais ils sont parfaitemeut libres de faire ce
qui leur plait.

Q Faites-vous quelque arrangement avec eux ? R. Non, msis ils demandent sou-
vent nos prix, et nous les donuons toujours; mais en ce qui concerne, ot & I'égard de
la corporation, I'information que je donne ne regarde que moi.

Q. Vous n’aviez d'arrangement avec aucun autre raffineur de sucre au sujet des
prix que vous feriez? R. Non.

Par M. Bain ( Wentworth) :

Q. 1a Corporation des Epiciersn’a-t elle pas fait cet arrangement avec vous, ou
ne vous a-t-elle pas indiqué qu’elie adoptait vos prix comme prix raglementaires ?
R. Non, jo ne me rappelle pas qu’il ait été fait mention de cela.

Q. Alors, en pratigue, les prix que vous donnez fizent ceux du sucre pour toute
Pasgociation? R. Cela se peut. On nous demande souvent des renseignements sur
les prix, et nous n’en faigons pas un secret.

° Q. Cest une affaire de commerco tout simplement ? R. Une simple question
-d’affaires.
Par M. Fisher :

Q. Que les épiciers doivent vendre voa sucres 4 ce profit fixe ? R. Autant que
cet arrangement m’intéresse. :

Q. Snpposons que vous trouveriez qu'une maison de commeree de gros, de Mont-
réal, & laquelle vous auriez vendu 100 barils de sucre, le vendrait plus tard & un
prix autre que l'avance dont vous convenez avec elle, vous n’avez aucun moyen
de suvoir si le sucre a été acheté de vous ou d’un autre ? R. Je le saurais bientdt, je

ense.
4 Q. Si I'arrangement vous permettait de lui vendre du sucre 4 un certain prix, et
que les rafficeurs du Sa'nt-Laurent ou de Moncton le vendraient & un prix différent,
I'épicier de gros pourrait vendre ces diverses marchandises & une différentv échelle
de prix, et disposer de gros lots de sucre 4 d’autres prizx ? R. Cela se congoit t1&s faci-
lement. )

Q. Et il serait assez difficile pour vous de le savoir ? R. C’est possible,

Q. Avez-vous eu connaissance de quelques cis semblables ? R. Non,

Q. Vous espérez naturellement que les prix seront semblables aux vé6tres ?
R. Nuus changeons nos prix quand nous le désirons. Nous pouvons en donner avis
le jour de la semaine ol on nous les demande, et changer de prix le matic suivant.

Q. Mais vous dites que le prix est réglé une fois par semaine ? R. Onui.

Q. Vous ne vous considérez pas comme lié, lo lendemain, par le prix firé la
veille ? R. Les épiciers s'arrangent entre eux sur ce point, mais si les prix mon-
taient ils auraient peu de latitudedansleurs opérations; ¢’ils baissaient, ils en auraient
an peu plus.

Q. Vous leur donnez avis? R. Nous nous engageons a le faire une fois la
gemaine.

Q. Une fois la gemaine ?§ R, Oui.

Q. Alors, entre ces dates, vous ne leur demandez pas de changer leur prix?
R. Non, nous ne le faisons pas.

Q. Et vous n’avez jamais appris qu’il soit arrivé quelque fois gque les mémes
4piciers sient vendu les mémes sucres 4 différents prix 7 R. Non,

Q. Et vous concluez naturellement que tous ces épiciers vendent le sncre am
méme prix? R. Cela est possible,
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Q. Vous v'en connnissez pas d’autres que.cenx12? R. Si un homme achetait &
meilleure cowaposition, il uurait probablement I'avantage sur eux.

Q. Savez-vous si, dans la Corporation des Epiciers, il existe aucun- arrangement
qui les engage 4 ne pas vendre au-dessous du prix? R. Non, je ne connais pas de
convention semblable.

Par M. Guillet :

Q. Quand changent-ils leurs prix? R, Une fois par semaine.

Q. Xt ensuite ils doivent changer leurs prix snivant les fluctuations qui se pro--
dnjsent dans les prix 3 1a raffinerie? R. Oui. '

Q. S'il y a hausse ou baisse, Vous envoient.ils leurs listes de priz? R. Non.

Q. Quand en &tes-vous arrivés & cot arrangoment en vertu duquel ils établissent
Ye prix du sucre? R. C'ost lu premidre chose dontil a été question.

Par le Président : ‘

Q. Vous avez dit quo vous ne connaissiez rien.de cette liste et que vous o’y &tes’
pour rien? R, Sauf commoe jo vous V'ai dit.

Q. Vous donnez avis que Jes sucres seront vendus 4 7gc. Si:vous n’aviez rien i.
faire & cela, comment pourrsiont.il éta: lir les prix? R. Jo n’ai rien & voir 4 cela.
Je n’ai jamais vu cette liste plus que deux fois dans I’année.

Par M. Fisher :
Q. Elle vient, de votro établissernent? R, Non.
Par le Président :

Q. §'ils brisaient cot arrangemont, vous lour foriez ressentir ? R, Certainement
je le ferais,

Q. Ceci est une admission qu’il existe quelque arrangement? Vous dites
que vous ne savez rien decelt?  R: On nous a proposé ceci d’abord : ¢ Si nous nous.
engageons i ne pas vendre un deli d’un certain prix, ferez-vous telle ef tello chose.”
Cela 1 été Parrangemont tous d’ubord. Quant a la publication do cette liste de prix,
Jje m'en connais rien, mais #'il 6tait & ma connaissance que quelqu’un briserait la con-
vention, j» prendrais de snite los mesures nécessaires pour 1'en empécher.

Par M. Wood :

Q Y a-tl quelquo pénalité d'imposée contre la violation de cet arrangement ?
R, Je n'en connais pas, ‘

Q. Estce un arrangement écrit.on une simple convention verbale? R.Iln'y a
as d’arrangemont éerit dun tout, L/arrangement entre moi et la Corporation des
piciers ost tout, simplement vorbal,

Par M. Guillet:

Q Vous dites quo le.profit moyen sur les sucres granulés est de deux pour cent?-
R: Non. Je dis que le profit dont on parle, un quart de centin par livre, sur degrandes.
ventes de toutes qualités de sucre, y compris le sucre granulé, 8'él3ve environ a denx
pour cent. ’

Q. Clest un petil profit? R, Oui.

Q. §'ils vous disaient quo ceoi est un profit trop raisonnable, et 8'ils vous deman-
daient en méme temps, de lour permottre de faire deux pour cent de plus, ne croiriez-
vous pas que la proposition mérite considération ? R. Je ne le sais pas.

Q. Vous étes libre de faire co que bon vous semble ? R Non. Il y a des bornes;
1ls ne peuvent faire des affaires #'ils. n'ont pasle profit dont je parle.

Par le Président :

Q. Etaient-ils.dans le méme commorce avant cela. R. Oui, ¢’est ainsi qu’a com-
mencé toute I'affaire. J'ai gouvent connu des gens qui vendaient le sucre granulé &-
ce que ju savais étre un demi-contin au dessous du. prix cofitant, pourvu qu'il fat acheté-

avec da thé. J'ai toujours considéré ceci comme une véritable escroquerio.
Par M. Guillet: '

Q. Par laquelle leur profit était considérablement élevé ? R. Vous ne devriez pas.
me fuire une semblable question,

Q. C'est ce.que jo dois couclure de ce que vous dites? R. Une conclusion sans.
que je me sois donné le troublo de la faire.
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" Par M. Fisher: . )

Q. Connaissant les membrea de la corporation, si un épicier degros veadait &
moins que le profit que vous mettez sar le sucre, vous considéreriez ceci, comme un
manque de foi, ¢t vous le bifferiez de votre liste. R. Non. Je n'ai rien i faire avec
la liste de la corporation, Je ne connais rien de la maniére dont elle est faite.

Par le Président :
Q. Aucune connaissance ? R. Non, excepté comme je viens de le-dire.
Par M Fisker: .
Q. Je ne suppose pas que vous vous informiez des faits. Si un marchand brisait
P'arrangement fait entre vous et la Corporation des Epiciers, vous ne le regarderiez
lus comme un membre de cette association ? R. Non, jo ne lo ferais pas. Je traiterais
& corporation comme un corps organisé, et non comme un individa.
Par M. Fisher :

Q. Ainsi je dois comprendre que vous ne vendez qu'aux seules. personnes dont
les noms se trouvent sur la liste ? R. Qui.

Q. Alors vous n’avez ancun contrile sur la liste faite et onvoyéo aux épiciersde
gros ? R. Excepté que j'ai droit de demander des explications, si je trouvais que dans
auoune circonstance l'arrangement pris était violé jon dopnerais avis 4 la cor-
poration,

Q. Et la premidre fois que le marchand dont le nom aurait été biffé, vous doman-
dersit du sucre, que feriez-vous ? R. Jo laisserais a la corporation lo soin de régler
cette affaire, Je traiterais I'association comme un tout; je n'y reconnaitrais pas d’in-
-dividualités.

Q. Vous regardez la corporation comme un tout ? R. Ouni.

Q. Vous vendez a I'agsociation A un certain prix, comme aesociation, et vous ne
vendez pas 4 un simpleindividu ? R, Jamais.

Q. Alors votre arrangernent 4 I'égard de la vente du sucre n'existe qu’ontre
vous comme raffincars et la Corporation des Epiciers de gros comme association ? R.
‘Oui,

Par le Président : )

Q. Est-ce que la corporation est responsable des dettes privées? R. Non; il
n’existe rien de parcil. Nous courons nos rizques dans do pareilles transactions,

Q. Vous pronez les noms des personnes anxquelles vous devez vendre sur cette
liste imprimée Voici votre liste imprimée (Exbibit 1) ? R. Oui.

Q. C'est ce qu’on vous donne pour vous guider ? R, Si je ravais qu'une maison
n’est pas rolvable, je lui refuserais crédit, qu'elle appartienne. on non & I'association.

Par M. Guillet :

Q. Cela n’arien 4 faire & la question ? R. Pas du tout. Si dans mon commerce,
_je trouvais un de mes clients vendant mes marchandises 3 perte, je refuserais de lui
vendre 4 quelque ¢ondition que ce soit. .

Par M. F.sher :

Q. Cela regarde vos propres affuires ? R. C'est le principe que je smis. Je
prétends qu'un tel homme n’est pas siir. Je ne me cousidére pas comme engagé du
tout 4 vendre i tous ces marchands.

Q. Vous vous regardez comme obligé de vendre i nulle autre qu’aux personnes
dont voici ies nomg ? R, Sauf & ces conditions.

Par M, Bain: :

Q. Jesuppose, comme matiére de fait, que vous ne faites des affaires limitéces qu’en

dehors de V’association ? R. Je n’ai presque jamais fait d’affaires avec eux,
Par M. Guillet :

Q. Beaucousp de noms sont biffés de cette liste. Pourquoi I'ont-ils été ? . Con-
naissez-vous M. Drammond ? R. Je ne suarais dire.

Q. Jai appris de messiears qui oot donné ici leur témoignage avant vous qu’ils
avaient été rayés de la liste parce au'ils faisaient le commerce de détail et de gros en
méme temps ? R. Peut-étre, Ceci regarde I'association et ne me regarde pas le
moins du monde. Je n’ai rien eu & faire avec la rédaction primitive de la liste on de
ses changements subséquents, . .
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Q. Comme matidre de fait, si la liste était réduite de moitié cela ne ferait aucune
différence pour vous tant qu'ils feront la liste, Quand les noms sont rayés vous.
cessez de vendre 3 ces personnes ? '

Par le Président : : S

Q. Vous vendez sous leur direction ? R, Vous ne pouvez me mettre les mots.

dans la bouche. Je réponds 4 des questions raisonables. :
Par M. Guillet :

Q. Et vous ne savez pas sous quelles conditions ils ont formé leur association,
qui ils doivent recevoir et qui ils doivent exclure ; si vous trouviez que la liste décroft
beaucoup, et que de nombreux noms sont rayés, ne prendriez-vous pas des informa-
tions ? R, Je voos ai dit qu’au commencement de V'affaire, la promisre chose qu’on m’a
présentée en faisant la demande, était une liste de messieurs qui #’étaient organisés
en une association, et qui comprenaient, je pense, & peu prés 96 pour 100 de nos
pratiques ; j'ai pensé que c'était un facteur important dans un tel arrangement, et jai

"eru gue j'avais raison de le prendre.

Q. Vous n’avez compris dans votre liste de pratiques, parmi vos clients actuels,
que ceux qui se trouvaient sur la liste soumise ? R. Presque tous ceux qui ache-
taient de nous. :

Q. J’ai compris que ceux qui ne se trouvaient pas sur la liste alors se trouvaient
exclus parcequ'ils faisaient le commerce de détail ?  R. Je n’en suis pas bien certain ;
je pense gue ¢'était la régle admise, mais je n’en suis pas trés siir. Nous ne vendions
4 personno n’appartenant pas i 'association, A

Q. N’était-il pas compris que vous n’accopteriez personne antre que ceux qui se
trouvaient sur la liste—que vous ne vendriez & personne auire que ces personnes ?
R. Oui; cela est assez clair.

Q. Quand ces noms ont été biffés, vous n’avez pas pris d’informations? R, Non;
je ne J’ai pas fait.

Q Et pour la méme raison, si la moitié des noms était rayée, vous ne vous en
informeriez méme pas? R. Cela dépendrait des circonstances. 8'il y en avait bean-
coup d’exclus, jo prendrais des informations. ’

Par M. Bain ( Wentworth) : :

Q. Et ¢’ils rayaient de la liste d’anciennes pratiques qui anraient fait des affaires

avec vous depuis de longues années ? R, J'aimerais 4 en ravoir la raison.
Par M. Guillet ;

Q. C’étaient de bonnes pratiques; M. Baskerville était un client important ?
R. Oui; je le crois. ‘

Q. Vous étes-vous informé pourquoi son nom avait été biffé? R. Non, en effet, je
ne I'ai pas fait. . ) :

Par M Fisher :

Q. Vous ne permetticz pas que des noms fussent ajoutés & cette liste; ¢'était
I'entendement? R. Je n’ai pas exercé un tel contrdle.

Q. La corporation avait toute liberté d’ajouter ou retrancher a cette liste sans
vous consulter ? R. Qui, raisonnablement.

Q. Ainsi, raisonnablement, I’association contréle vos affaires? ' R. Je n’en sais.
rien; je n’aimerais pas i dire cela exastement, :

Q Vous dites que vous permettez & l’association, raisonnablement (c¢’est bean-
coup dire, mais enfin avec raison), de dire & qui vous allez vendre ou non, & certaines.
conditions. N’est-ce pas 1 'entendement? R. Avec mon consentement.

Q. Alors je comprends que la liste est, pratiquement parlant, sous votre con-
trole, puisque sans votre consentement personne ne peut y étre ajouté ou en étre
retranché ? R Je vous demande pardon. Je ne prétends certainement pas cela.
On peut y ajouter une douvzaine de noms sans me demander aucunement mon opinion..

Q Eh bien, alors la corporation ne vous force pas A vendre ou i ne pas vendre-
A certaines porsonnes ? R. Jusqu'a un certain point, elle ne peut le faire. ‘

. Q. Alors, elle contrdle vos affaires jusqu’a ce point —ou raisonnablement, comme:
vous dites ? . :
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Par le Président : * : .

Q. Avez-vous vendu, aprds leur radiation, 4 quelques-unes des personnes dont les
noms ont été biffés de la liste? R. Non, je ne I'ai pas fait, je ne les connsis pas, je-
n’ai jamais fait d’affaires avec quelques-unes d’entre elles avant cela non plus.

Q. Vous n’étes pas le seul raffineur de sucre, ces hommes achétent de tous les-
raffineurs ? R, Trés probablement. ‘

Par M. Fisher: _

Q. I1 mo semble que vous dites que I'asssciation a le controle de Ia liste, mais.
qu'en méme temps—? R. C'est 1a liste de la corporation. ‘

Q. Exactement, c'est la liste de la corporation, mais en méme temps vous en
dirigez la rédaction de maniére i ce que les changements qu’on y fait soient raison-
nables comme vous dites? R. S'ils étaient trés nombreux, jen demanderais la.
Taison.

Q. Vous vous considérez libre de briser cet arrangement ? R, Parfaitement, en
aucun temps, et sans donner de raison. La chose est parfaitement volontaire. . .

Q. L’arrangement ne subsiste qu’en tant que vous étes satisfait de lu liste ? R.
Tant que je croirai, comme je le fais, que la chose est honnétement et justement.
conduite.

" Q. Honpétement et justement entre vous et 'association? R. Et le public.

Q. Eh bien, le public, suivant vous, n'a rien & voir en ceci du tout. Son intérét.
n’est simplement affecté qu'en proportion de 'avance sur votra prix, couvenue entre
vous ot I'association. Le public n’a aucun contrdle du tout sur Ia question. L'ar-
rangement n’existe pas entre I'association, vous et le public, c’est un arrangément
entre vous et I’association qui affecte le public. N’est-ce pas cela? R. Bien, c'est
una #s8ez longue question. ;

Q. Le public contrdlet-il Parrangement en aucune maniére? R. Vous avez.
discuté ccla, : :

Q. Je comprends que le public n’a aucun contréle sur 'arrangement ? R. Bien.

Q. Dites-vous qu'il I'a ? R. Je n’en sais rien ; nous verrons cela. :

Q. Je voudrais que vous répondricz & la question; je la pose et je voudrais une-
réponse ? R. Je ne pense pas qu’un gentilhomme devrait demander une somblable
question, c’est une perte de temps. .

Q. Je vous ai demandé, il y a un moment, quelque chose & propos du contréle
exorcé sur ceite liste, si ¢’est un arrangement entre vous et I’association; vous avez.
dit qu’il affectait non seulément vous et ’association, mais encore le public, et cela
améne encore la question de savoir si le pablic a ancun contréle sur la corporation ?-
R. Ceci n’est pas la question. C’est son effet .sur le public que je.dois prendre en.
considération, et je prétends comme ils le prétendent, que le public ne peut avoir la
distribution de marchandise 4 meillenr marché, C’est 14 toute .1'étendue de ’intérét
du public.” o : S '

Q. Vous ne croyex pas que le public ait intérét dams.la question szuf que
T'arrangement est fait daps son intérét ? R. Oai. T

Par M. Guillet : N o . : o

Q. Sivous aviez bonne raison.de croire que-le public n’approuve pas un tel
armngirement, vous en retireriez-vous ? R. Le public aurait son propre reméde contre
ce mal, o -

_Par le Président : , o - A , Lo

Q. Vous avez dit que vous aviez vu vendre du sucre granulé au prix coatant, et.
an-dessous du prix cofitant, et que cela était absarde. Le public en avait-it le bénéfice 2-
R. Permettez-moi de vous expliquer ce point, je .vais vous répondre. -Je- vous
ai dit que jai vu dans une’ fenétre de magasin. 3 Montréal un. placard disant qu'on..
pouvait avoir dans la maison da sucre i un demi-centin an-dessous du prix auquel on*
pouvait ’acheter aillenrs pourvu qu'on I’achetst avec du thé, Maintenant je dis qu’en
ce qui concerne le public, il est injuste et décevant pour.lui d’avoir un demi-centin par
livie sur le sucre lorsqu'il paie quatre o cing centins de plus par livre sar le thé.

Q. Vous ne le savez pas de fait ? R. Je sais comme matiére de fait, qu’un-
homme ne peut pas vivre autrement. On ne peut pas supposer qu'un homme puisse.
¥ivre et tenir un établissement ouvert et *faire des affaires pour rien,

~ SUCBRES XT EPIOERIES, ' 47



51 Victoria. Appendice (No. 38.) A. 1888

Q. Vous dites que les épiciers de gros ont fuil cola, ontils vécu malhonnéte-
ment ? R, Je le crois, Je le pense,

Q. Iis ont tous agi ainsi ? R Jo ponse que la chose était malhonnéte, iis au-
raient d@ plutdt prendre un profit raisonnable et qui leur aurait permis de vivre sur
chaque srticle, que rion sur quelgues uns et trop sar d’autres, C'est la ruine pour
tout le commerce.

Q. Le commerce dos épiciers de gros,a é1é particulidrement heureux dans ce
pays, on y a va moins de faillites gu’en toute autre branche du comamerce ? R, Je
ne puis vous dire cola ; jo n'ai aucuue raison de le savoir.

Par M. Fisher :

Q. Vous avez dit que le public avait son propre reméde si cet arrangoment ne
lui couvenait pas. Voulez-vous me dire quel idée voas vous faites de ce remade ? R.
Ma foi : jo pense que cela est entidrement en dehors de ma compétence.

Q. Vous avez dit : ¢ Qu'ils avaient leur propre reméde.” R. Je puis avoir ma
propre opinion la-dessus. Je ne puis cortainement pas répondre A une question de
cetto nature. Mon opinion ne vaudrait rien.

Par B, Guillet :

Q. Vous avez Jdit qu'il y avait dépression d.ns le commerce du sucre et gu'un tel
8tal de¢ cho-os n'existalt pas auparavant, Poavez-vous nous dire pourquoi vous n’a-
vez pus vu cela auparavant ? B, Cela a été le résnltat d’une compétition excessive,

Q penve,

el @ Mon opinion était—pent-étre pouvesz-vous me dire si je suis exact—quo ies
différcutes quulités de sucres importés en Canada,—avant que nous eussions nos
sucies raffi-és d'aprés un typs uniforme—étaient teilement au-dessous de la valear
réolle ¢s larticle, et que l'apparence en élait telle que le public était facilement
tromj}-é sur la bonté du rucre, et que la compétition était d’autant plus active, que I'on
pouvait dirv que su bonté était supérienre & son prix quelque peu élevé, Lorsque le
raffinage du sacre a été réglé d’aprés un type fize, cet avantage n’a plus existé ?
R. Jo pense que cela est vrai,

Q. Eton a eu alors la fucilité de vendre des sucres d’'un type uniforme ? R. Je
pense que vous &tes parfaitement exact.

Par le Président :

Q. Kt quunt & lu qualité du sucre, comment se- fait-il qu’'un baril de sucre pase
beaucoup plus maintenant qu'il y a quelque temps 2 R. Ii en contient plus,

Q. Cela rend compte d’un ¢oté de la question, mais lorsqu'il s’agit d’un baril de
la méme capucité ot avec une plus grande quantité de sucre, comment en rendez-vous
compte ? R.Simplement par la méme raison—il est mis en baril avec plus de soin.
Jerais co que vous veulez dire maintenant, Vous avez en vue l'assertion de Matthewson
que le sucre nest }as bien fabriqué. Je vous dis qu’il se trompe entiérement, et que
le sucre que nous faisons (je ne parle pas de celui des autres—je n'ai pas de raison de
douter qu'il no suit auesi bon) vaut autant que tout sucre fait aillenrs au monde, ot
qu'il 0’y en a pas de meillenr nalle part ailleurs,

Q. Pourquoi douc ostil plus difficile &4 manipuler? R. Je n'admets pas cela
comme un fait.

Q. Alors vous n'en savez pas grand-chose ? R. Je pense que jo connais tout ce
qui concerne mon propre sucre.

Q. Jai expérience de la chose, Il est deux fois pius difficile & manipuler ? R.
Il est plus fould dans les barils afin d'éviter les frais d'empaquetage, C'est presquo
la seuls raison de cette plainte.

Q. Culu ost-il dit & ce qu'il contient plus de glucoze ? R. Cela n’est pasla raison
du tout, var il ne contient pas plus de glucose.

Par M. Guillet :
Q XEut-co un fait que les sirops sont plus rares 2 R. Oui, cela est vrai.
Q. Pourquoi cela ? R. Simplement parce qu’on en produit moins,

Par M. Fisher :

Q. Votre sucre contient-il de la glucose ? R. Ily en a dans tout sucre produit
dans le monde.
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Par le Président :

Q. Vous dites que tous les sucres fabriqués aujourd’hui sont aussi purs qu'ils
Yétaient il y a trois ou quatre ans ? R. Oui. Je dis qu’ils sont tout & fait aussi bons,
et queiquefois méme un pou meilleurs.

Q. Les sucres jaunes ? R. Les jaunes, les blancs, tout le sncre en général, Nous
n’avons jamais fait de meilleur sucre que cette année, (Exhibit 27).

Q. Ou prenez vous le sucro brut ? R, Partout davs 'univers.

Q. Ceci est bien indéfini ? R. Nous en achetons en Europe, en Chine, 4 Manille
an Brésil, & Cuba et dans diverses parties de Pempire anglais et anx Indes Occiden-
;:?.'leq. Dans le moment actuel, je pense que j'ai du sucre d'Hurope et des Iles Phi.

1 1nes.

PP Q. Du sucre d’Earope—c’est done du sucre de betterave ? R. Oui, nous 'avons
de Cuba, du Brésil, des Indes, jo crois que ce sont toutes les sources ol mnousle
tirons, & peu prés.

Q. Quelle est la proportion du sucre de betterave dont vous vous servez ?
R. Nous 'employons en légére proportion ; cela améliore la qualité du sucre.

Par M. Bain ( Wentwortk) :

Q. 1l est claseé aussi haut que le sucre de canne, n'est-ce pas ? R. Le fait est
que c¢’est le sucre Je plus coltteux qui existe.

Q. Kt comment est-il quant a la qualité ? R. Il n’y a presque pas de différence
entre les deux.

Q. Il en a é1é fabriqué beaucoup, n’est-ce pas, dans ces derniéres années ?
RB. Tl forme prés de la moitié de la fabriction du sucre du monde entier. Il s’en pro-
duit environ 2,500,000 tonnes annuellement ; tous les sucres d’autre provenance ne
g’'éléveut pas, ensemble, & une plus grande quantits,

Q. Je suppose qu’il est largement entré dans la fabrication des sucres raffinés
pendant les derniéres années? R. Oui, dans les sucres produits en Hurope beaucoup
plas que dans les autres. Pour nous qui sommes & la portée des Indes Occidentales,
notre intérét est do n'en employer qu’une plus petite porportion,

Q. Notre commerce de sucre avec les Indes Occidentales n’est pas considérable,
n’est-ce pas, si I'on en juge d’aprésles rapports officiels ? R. Je nelesai pas vus depuis
quelgue temps, mais une proportion considérable de notre sucre vient de Ia.

Q. De fait, jai été trés surpris de la minime proportion de sucre des Indes
Occidentales importée pour la consommation en Canada? R. La fabrication totale de
Cuba, la plus forie du monde, est de 600,000 tonnes i peu prés. Ce n’est que le
quart de la fabrication de sucre ds betterave d'Europe.

Q. Alors, je suppose que la baisse des prix a contribué a réduire la production ?
R. Pas beaucoup, je pense.

Par M. Fisher :

Q. Achetez-vous plus de sucre de canne des Antillés que de sucre de betterave
d’Burope ? R. Besucoup plus. Le sucre de betterave dont nous nous servons cette
annés, n’cxcodern pas la huitidme oun la dixiéme partie de ce que nous achetons; je
ne vous donne cependant pas eela comme un chiffre exact, ¢’est un simple & peu prés,

Q. La plus grande partie de votre sucre de canne vient des Antilles? R. Eb
des Indes Orientales aussi.

Q. En recvez-vous plus des Indes Orientales que des Indes Occidentales? J. Jo
w'en sais rien. Nous ne rucevons d’Earope que du sucre de betterave. Nous ache-
tons beancoup de sucre de canne du Brésil et de Cuba ainsi que des Indes Orientales,

Par le Président :

Q. Dapras e que vous avez dit, il n'y a pas d’arrangoeraent avec los autres raf-
fineries de suocre au sujet des prix? R. Je vous dis gue chaque fois qu’on noums de-
mande nos prix, nous les donnons. Souvent, vers Ia fin du jour, nous télégraphions
quols serent nos prix.

Q. Eu venez-vous & quelque arrangement matuel ? R. Non.

Q. Aucun arrangement ? R. Non.

Q. Touti votre arrangement v’a rapport qu'a I'association ? R, Qui; jamais avec
Ies antres ruffincurs, et les prix que nous dounerions & nos coufréres rafineurs ne
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seraient que ceux du sucre blarc, et nous les leur donnerions personnecllement, ou &
leurs agents ou & toute autre personne qui viendraient les demander an buresu.
Par M. Fisher : ‘

Q Pratiquement parlant, le prix du suere jaune est 16glé par celui du sucre
blanc ? R. 1l 'y a pas de rapport direct entre le prix de ces deux sucres.

Q. Si le sncre blanc se vend 4 un certain prix, cels n’affecte-t-il pas le prix du
sucre jaune ; c'est-d-dire cela ne faitil pas mouter ou descendre le prix de ce dernier
article ? R. Il devrait g’en ressentir plus ou moins vite.

Q. Dang vos propres ventes ne gurdez vous pas géréralement ure certaine propor-
tion entre le prix du sucre jaunec ct celuidu blanc ? R. Non ; mais cependaunt le prix
d'an de ces articles dépend toujrurs un peu de celui de ’autre.

Q. Pouvez vous me dire quclle proportion de la quantité totale de sucre fsbrigué
dans le pays pendant les dernicrs six mois, disons, est sortie de votre éta-blisrement,
ou en d’autres termes la production relative de votre raffineric 2 R. Je ne lo sais pas,
car je no connais pas quelle a été Ja quantité preduite.

Q. Vous ravez que la raffinerie du St. Laurent a cessé ces opérations ? R. Nous
pouvons produire environ les deux tiers, peut-gire lu moitié du sucre fabriqué ici en
Qanada.

Q. Alors vos prix doivent régler le marché 7 R. Je l'ignore.

Par M. Guiilet :

Q. Cctte coalition a-t-elle causé une hausse de prix pour les épiciers de gros ?
. Pas du tout. '

Q. Ne vous donpe-t-elle pas V'occasion d'élever les prix ; ou plus de facilité pour
angmenter les prix ? R. Je ne le pense pas.

Q. Je voux référer au fuit que vos prix, en conséquence, réglent ceux des autres
raffineries ? R. Nos prix n'ont pas réglé ceux des autres raffinerics.

Q. Je pense que vous avez dit quelque choee de ce genre ? R. J'ai probable-
ment dit gqu’elles adopteraient nos prix pour les sucres blancs, mais non pour les
sacres jaunes, Nous n’avons aucun contrdle sur elles 4 cet égard. Je pense qu’elies
vendent généralement moins cher que nous,

Q. Votire sucro est de meilleure qualité ? R. Non ; pas du tout.

Q. Je désirerais avoir un renseignement quant a la glucose. On croit générale-
ment qu’'elle n’est pas saine comme article alimentaire ? R, C’est mon impression.

Q. Commant expliguez-vous alors Yusage que vous en faites ? R. Nous e nous
en servons pas. Celle dont je parle est un produit naturel et forme partie constitu-
tive do toute espéce de sucre. Ce n’est pas la glucose que l'on tire de amidon.

Par M. Fisker :

Q. On n’en introduit pas dans le sucre ? R. Non.

Q. Prencz-vous quelques moyens pour I'en retirer ? R. C'est le sirop que nous
ext{rayons.

Par M. Guilbault :

(3. Vous en retirez plus ou moins suivant les circonstances ? R. Non, jamais,

(3. Mais si voms pn’en extrayiez pas autant que vous le faites, cela n’anrait-il
pas d'effet sur le sucre ?  R. Nous n’aurions plus de sucre, ce serait une espéce de
brouet. 1l en reste dans le sucre, mais en certaine quantité seulement,

Par M. Fisher :

Q. N'existe-{-il ancune différence dans le degré d’hamidité des différentes qua-
litts de sucrejaune ? R. Trés peu, presque aucune.

Q. Etil ya, conséquemment, peu de différence dans la quantité de sirop que vous
y laissez 7 R, Trés peu,

Par M. Guillet :

Q. N'est-ce pas un fait que les sucres que 'on voit maintenant sur le marché
sont plus visqueux et plus pesants, que le grain n'en est pas aussi sec ? R. Donnez-
vous ceia comme un fait ?

Q. Cest un fait, C'est I'expérionce de ceux d’entre nous qui en font le commerce
en détail 7 R. 1’été dernier, il y a eu une grande demande do susres & bon marché
devant se vendro 4 tant la livre, et pour répondre i cette demande, nous avonms
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fabriqué une qualité inférieure de sucre que nous avons vendu i meilleurs composi-
tion. Nous n’aimerions pas & le faire constamment.

Q. Contenait-elle de la glucose ? R. Tout sucre en contient,

Q. N’en contenait-elle pas davantage ? R. Probablement plus, parce qu'il était
moins coliteux, C'était un sucre que nous n’aurions probablement pas verdu da tout,
#’il en efit dépendu de nous, mais que le marché exigeait réeliement,

Par le Président :

Q. Vous v’uvez pas expliqué 1a cause de son état visqueux et col'ant? R, Il
n'étuit pas visqueux parce que nous le voulions ainsi; nous ne pouviuns lo faire
autrement. SI vous essayez A faire un sucre de quulité wrop inférieure, plus que nous
n’asimone A le faire, il doit névessairement & re plus on moir s visqnoux,

Q. Tout le sucre jaune a cette apparerice ? R. Je ne cela,

Q. Sauf quelques articles snpérienrs, et méme ceux-'d avaient celte appsrence
jusqu’a up certain point? R. Je nie cela, et je maintiens qu’il n'en éiait pus ainai.

Par M. Guilet:

Q. En disant que le sucre janne était visquenx, M. Wallace avait distinctment
en vue tont le sucre jaune? R, Je nie cela positivement.

Le Président—Vous n’avez pas besoin de le faire.

Par M, Wood (Westmoreland):

Q. Je ne suis pas bien renseigné sur uve ou deux questions ; je n'étais pus présent
a la premidre partie de 'examen.  Si j’ai bien compris M. Drummond, ls consom-
mateur paie deux,centins de ples. Cecia-t-il 6té ¢ ausé par V'opération de cette
ligue ? R. C'est le coiit, par runite de cet arrangement. ,

Q. Cela est 1a moyenne sur toute la production des raffineries? E. Remarquez
que je dis augmentation, ayant en vune les maisons de gros agissant comme intermé-
diaires et faisant le commerce pour rien,

Q. Pour rien ? R. Oui; perdant toutes de argent. Il 0’y a pas en d’sugmen-
tation pour le consommateur proprement dit par euite de cet arrangement.,

Q. Que représentent ces deux pour cent? R. Sils fontdes affsires sans
profit, comme ils me le disent, cet arrangement lear donne tout au plus l¢ moyen de
continuer leur commerce.

Q. Est-ce que je dois comprendre que ce profit de deax pour cent ¢st le senl
que cette ligue assure aux marchands de gros ? R. Qui.

Q. Pris sur la production entiére du sucre ? R. Oni.

Q. Estce un profit net? R. Non, C'est la seule garautie qu’ils aient pour
faire face aux dépenses de ce commerce.

Q. Quelles dépenses? R. Loyer de bureaux, assurances, frais de transporta~
tion, ete,

’Q,. Tout marchand paie pour Joyer de burean bien entendn? R. J« ne suis pas
votre raisonnement.

Q. Dot viennent les frais do fret ? R. Des § ou % centin que font jas épiciers
en vertu de cet arrangement.

Q. Le profit net est de denx pour cent? R. OCui.

Q. Vous nous avez dit, je crois, que cette ligue s’était formée par suite de la
compétition parmi les épiciers de gros? R. C’est ce que jo crois.

Par M. Guillet :

Q. Compétition qui les for¢ait & vendre le sucre & perte ? C’élait I'état de choges
qui existait? R. C’est ce que.j'ai compris.

Q. M. Matthewson nous a dit ainsi que M. Lightbourd que la moyenne da profit
qu’.if?s faisaient & présent sur le sucre &tait de b on 6 pour 1062 R. Profit fuit par

uj
4 Q. Que les épiciers de gros faisaient sur le suere au taux fixé? R, Je¢ penge que
vous vous tromypez dans vos calculs.

M. Woon ( Westmoreland),—I1 a parlé de toutes les qualités, et il a dit que lo
profit moyenr était de 6 pour 100.

Lk Pr¥s1peNT.—Que £ de centin sur les ventes au dessons de 15 hbarils ¢t } de
centin sur cetles de 15 barils et aun dessns donnaient un profit de 5% pour 104 environ,
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Pur M. Guillet :

Q. Vous n'svez aucun moyen de contrdler le prix des sucres jaunes? R. Je voux
que Von comprenne clsirement que jo n’ai donné aucune opinion exacte du profit
que les épiciers font 18cllemont. Qe que j'ai voulu dire, c’est que quel que soit le
profit qu'ils faisaient auparavant, ils ne fons pas plus que 2 pour 100 depuis I'arran-
gement.,

Par le Président :

Q. Alors quel est le profit sur les sucres granulés pour lesquels I'arrangement a
été pris? R. #F ou 4 pour 100.

Par M. Wood ( Westmoreland) ;

Q. Cela correspond avec ce qu'a dit M. Lightbound? R. 5 pour 160 moios le
fret.

Par le Président : .

Q. Lo iret ¢st accordsd jusqu’a Toronto, parce qu'il leur est alloué un huitidme de
ccutin & Toronto de plus gu'A Montréal, et que cola couvre tout le fretaudeld. Dans
:cious les cas ceo huitiémo paie tout le fret? R, Alors cela luisse la chose comme js 'ai

it.

Q. A 3 de centin de profit, ce qui est le plus grand profit auquel les épiciers de
gros puissout vendre aux commergants en dé:ail, cela donne 5% pour 100 sur le sucre
granulé, et vous n'avez pas d’arrangement concernant la vente de 1’sutre, de manigre
quo vous ne le comptez pas. Ils paient 5% pour 100, outre le fret ? R. Conuaissez-
vous les chiffres réels.

Q. A 5% centing, qui est le prix du su-re ici, il se vend anx épiciers 4 7 centins ?
R. Excusezmoi, le prix peut étre de 7 centins,

Q. Vous nous avez dit ce qu’est le profit. Sur 7gc. dans !es ventes au-dessous de
15 barils la profit serzit de § de contins por livro; un peu plus de §% pour cent, et
ils ont } do contin 4 Toronto pour le fret? R. Un huitiéme de centin par livre ne
paio pas lo fret. Il colite 16 contins par cent livres.

Q. En été, le fret n'est quelquefois que de 10 centins par 100 livres? R. On me
dit gquoe le ret pour Toronto coiite actucllement 16 centins par 100 livres, par charge-
ments de wegons complets,

Par M. Fesher :

Q. Maintenant? R, Oui.

Q. Nous savous qu le fret en été est trés réduit et que 10 ou 12 centins par cent
livies est lo prix moyen pour Punnée entiére ? R, Je nele pense pas, Treizs centins
ost le plus fuible tarif. jo pense,

Par le Président :
. Q. Treize centins n’est pas le plus faible tarif ? R. Oui, du moins 4 ma con-
naissance.
Par M. Fisher ;

Q. Jo voudrais vius demander quelque chose touchant une certaine question que
vous ven: z do roulever,  Vous avez dit, jo crois, que cet arrangement avait ajouté
environ deux pour ceat au prix que le consommateur payait avant cot arrangement ?
R. Si on suppose qu'alors ils fuisaient le commerce de cette qualité de sucre sans
profit, avant la formution de la ligue.

Q. Indépendamment de la raison qui a causé cette ligue, croyez-vius qu'elle n’a
pa= élové le prix du sucre pour le consommateur? R. Non, & moins que le com-
moree ne so fit auparavant pour rien.

Q. D'uprés ce que je puis comprendre, les listes de prix que nous avons ici sont
régiéey par vous. Vous annoncez zux épiciers do gros une fois par semaine, le prix
auquel ils devront vendre lo sucre qu'ils achétent do vous, et votre arvrangoment les
for:c a vordro 4 une certaine augmentation sur voire prix? R. Pas au deld d'un
cerluin chiffre.

Q. Vuus avez dit pas & moins d’un certain chiffre il y a un instaunt ? R. Oui.

Q. Cou~équemment, vous dé:erminez en pratique & quel prixle marchand de gros
doi’ vew e an détaillenr 2 R. Oui, en grando partie.

Q. Cumisent réglez-vous co vrix vous-méme ? R, Nos propres prix?
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Q. Oui? R. Nous les arrangeons d’aprés le prix du marché, surtont du marché
étrapnger, et conformément & la compétition qui existe alors.

Q. Le marché ici et celu1 de New-York? R. Oui, et d’aprés la compétition qui
régne alors parmi nous, :

Q. Vous le réglez donc ? R. Je suis heureux de voir que M. Lightbound nous
donne quelque crédit, 1l laisse entendre qu'au moment od le sucre se vend &} cen-
tins, nous le vendons & 7% centins.

Q. A la corporation ? R. Oui.

Q. Ainsi vous arrangez ces prix, si jo vous comprends bien, szivant le prix que
vous puyez en Angleterro et aux Etats-Unis vn ajoutant bien entendo les frais que le
sucre vous oceasionne pour le mettre sur le marché ici ? R. Plus ou moias, maws de
fait les prix sont plus bas que cela.

Q. Comment ? R. Nous devons le faire toujours.

Q. Vous devez le faire ; pourquoi ? R. Pour pouvoir continuer nos affaires.

Q Si vous éleviez vos prix de maniére & les mettre de niveau avec ce qu'il en
peut ccitter pour offrir los sucres de I’Angleterre ou des Etats-Unis & la consom-aa-
tion ? R. On les importerait alors.

Q). Réeilement ? R. Oui, nous trouvons qu'il en est ainsi toujours.

Q Si vos sucres étaient aussi bons que les leurs, ils ne pirdreaicat pas la préfé-
rence, mais 8'ils sont de qualité inférieure, je congois cela ?  R. De fait, nous devuns
tenir .08 prix plus bas que le colit de l'importution, et quelque fois beauconp su-
dessous. Lorsque le marché a monté en Angleterre, lo prix du sucre de méme qua-
lité qua notre sucre granulé s’est éievé dans l'espace d’un mois ou deux de 16s. 31, &
21s.

Q. C'est une hausse dans le marché ? R, Et nos matériaux bruis ont montéd
plus gue cela, Le sucre de betierave mouta de 50 pour 100, do s, 3d. & pré. de
16s. Le prix des sucres brats de toutes sortes s’éleva aussi considérabloment, Ceux
du Brésil sugmentérent en valeur d’un tiers environ, nos sucres we montdrent pig
tout & fait autant, mais nous avons en 4 nous conformer au prix des maté: iaax brats.
R 0(3. Alors vous devez baser vos prix en grande partie sar le cofit du rucre biny ?

. i1,

Q. Surtout sur le cofit du sucre brut ? R. Sur ce qu’il nous cofite et sur co que

la cony étition nous force 4 faire.
Par le Président :

Q Ti y aeu un incendie & Montréal qui a détruit la raffinerie du S:int-Laurent,
Vous ruppelez-vous quand il a eu lien ? R. Je pense gue c’était en juin on juillet.

Q Yous rappelez-vous si votre sucre a monté rapidement apré- cela ? R I[luns
une quinzuine, il « monté d’un huitidme de centin par livre.

Q). Pus plus? R. Non, jo ne le pense pas. Je ne pense pas quo le prix se suit
élevé do plus d’un haitidme de ceotin dans un mois. Je ne vous dis cela que de
mémoiro, mais je crois que je suis & peu prés exact.

Par M. Guillet :

Q. Vous connaissez M. Mathowson,de lamaison J. A. Mathewson et Cie., n’est-ce
pas ? La muison jouit d’an bon crédit, et vous n’avez aucane objection & faire
des affaios avec elle ¥ R, Je préfércrais ne pas on parler.

Q. Vous leur avez vendu dusucre ? K. Oh, oui, nous lears avons ven.!u dn sucre.

Q. Méme récemment, & 'augmentation régléo d’aprés Parrangemant ? R Jo ne
me souviens pas que nous ayons fait des affa res avec cette maison dernigrement Je
préforerais ne pas vous donner l'opinion que je me snis formée de M. J. A. Mathew-
son.

Q. 1 a montré une facture indiquant que vous lui avez vendu du sucre an prix
de la ligne ? R. Trés probablement.

Q- Vaus ne ravez pas si c'est réellement le cas ? R. Non.

Par M. Wood (Westmoreland) :

Q. Les raffiveurs ont-ils fait de graods profits I'sn dernier ? R. C'est une ques-
tion dont on parle beancoup. Outre le raffinage du sucre, nons fai-ons un énovme
commerce, nous avons quelquefos fuit de gros profits dans des tracsactions sur du
sucre qui n’est jamais entré chez nous et qui n'a jumais été raffiné,

SUORES LT EPIOERIES. . 63



51 Victoria. Appendice (No. 3.) A. 1888

Par M. Guillet :

Q. Du sucre brut? R. Oui. Je dois dire aussi que les profits sur les sucres raffi-
nés ont 6té énormément exagérés un grand détriment des intéréts du commerce
naticnal. Les ramours absurdes et insensées qui ont circulé sur les profits des raffi-
nevies, ont ruiné beauconp de monde. Je n'ai pas d’objection & vous donuer un apergu
de ia position de la compagnie dont je suis le président. Depuis son organisation,
elle a payé des dividendes d’une fraction an dessus de 8 p. ¢., en moyenne, plus dans
certaiaes années ot moins dans d’autres; pendant certaines années elle n’a rien payé
du tout. Mais les profits n’ont pas 6té eu moyenne, de plus de 8 pour cent et u2ne
Iégére fraction.

Par M. Wood ( Westmoreland)

Q. Depuis qu’elle a été formée ? R. Oui, depuis 1878, o elle a été organisée, et
notre stock se vend au pair, ou trés prds de ce prix. Voild I'appréciation que font
le~ actionoaires de nos énermes profits, et comme je viens de le dire, une bonne partie
de ces dividendes provient d’opérations qui n’ont ancun rapport avec le raffinage. Je
poose que peu d'ipstitutions en aucune partie de la Paissance, pourrajent vous mon-
trer nne position pids modeste. Ce n'est qu'une fraction au-dessus des profits des
banques.

Far M Guillet :

Q. Votre capital-actions est-il entiérement payé? R. Oui,
Par M. Bain ( Wentworth) :

Q. Quel est votre capital 7 K. 81,000 000 nominalement.
Par M. Fisher :

Q. La raffinerie était cn possession de certains individus avant 1878, n’est-ce
pas? R. Oui.

Q, Hit alors vous avez formé une compagnie par actions? R. Oui,

Q. Vous dites que le capital nominal est de $1,000,000. Puis-je vous demander
& quel prix vous avez pris les machines et I'outillage ? R $400,000.

Q  Vous dites que vous avez payé 8 pour cent depuis 1873; ces dividendes ont
ils été payés sur $1,(00,000? R. Non, ce capital n’est pas ent érement payé.

Q. Quel est le mortant du capital souserit et payé ? B. Environ $900,000.

Q. Bt vous avez payé 8 p. c. li-dessus? R, Oui.

Q. Vous dites qu’une grande puriie de vos profits et de vos pertes est le résultat
de spéculations sur le sucre ¥ R, Je n’ai pas dit spéculations,

Q. Enfin, d’achuts et de ventes de sucre? R. Oui.

Q Vous avez dit qu'une forte partio de ce sucre n’avait jamais é6té raffiné.
Doisje comprendre gque vous aves été dans 1'babitude d’achoter et de vendre du sucre
4 d’antres ratficeurs? R. Eb dehors de la Puissance entidrement,

Q. Cepercant ce profit est compris dans les 8 p.e.? R. Oui.

Q. Pouvez-vous dire & combien sont évalués aujourd’hui votre outillsge, vos
machines, etc. 7 R. Je ne m’en rappelle pas exactement, Il n’y a pas beaucoup de
différence,

Q $400,6G00 seulement, & peu prés? R. Oui.

(. N'est-ce pas un fait que vous les avez beaucoup améliorés depuis 18782
R. Loutillage, bien entendu, demande & étre renouveld constamment.

Q. N’avez-vous pas introduit de nouvelles machines, etc., dernidrement ?
R. Nous devons tout meintenir en état de fonctionnement parfait. Nous ne tenons
aucuu compte de I'usure, tandis que dans certains établissements, on I'évalue & 15 on
20 p. c. dans les livres,

Q. Vous dites que votre capital est d'environ $900,000? R. Oui.

Q. Kt que votre outillage vaut $400,000? Que vous fautil de plus pour votre
exploitation? R. Il faut des sommes énormes dans un commerce comme le notre,
Par exemple, nous achetons quelquefois aux Indes Orientales une cargaison de sucre
que nous no recevons que 9 mois plus tard.

Par M. le Président :

Q. Je suppose que la valeur du capital-actions est une preuve trés certaine de
voe profits ?  Vous dites que votre stock est & peu préds au pair? R, Oui, & peu
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prés au pair. Si ¢’était une entreprise extraordinairement profitable, il n'en serait
Pas ainsi,
Par M, Guillet :

Q. Votro stock ne vaudrait-il pas autant, sans les profits que vous faites on
dehors du raffinage ? R. Je ne le pense pas.

Q. Si votre stock avait toujours été au pa'r, et que vous aariez fait des profits
exceptionnels cette année, on devrait donc en conclure que vos profits n’ont” pas été
Pplus forts cette annde que dans les années précédentes? R. Je ne vous gomprende
pas. A

Q. Si vos bénéfices étaient exceptionnellement forts certaines aunées et si votre
stock conserve la méme valeur, cela ne prouve rion si on ignore quels sont ces profits ?
R. Jo pense que les journaux sont assez bien informés quant aux profits que noua
faisons.

Par M, Fisher:

Q. Tenez-vous deux comptes différents de vos profits de raffinage et de ceux
do vos autres opérations commerciales? R. Cola est totalement impossible.

Q. Vous ne pouvez alors nous donner une idéo des profits de la raffinerie séparés
des autros . R. Non, dans ces eirconstances, personne ne peut le faire.

Q. L capital et I'ontillage employés an raffinage du sucre dans ia Puissance sont
lus que suffisants & la production du sucregraffiné nécessaire & la consommation ?
. Oui, depuis la destruction de la raffinerie du St Laurent, nous avons suffi & 'la

demande pendant tout I'6té, et nous avons toujours cu un fonds considérable en
mains.

Q. La raffigerie du St. Laurent est rouverte et va avoir un matériel plus que
suffisant? R. Oui.

Q. Si cette raffinerie se maintient, il va exister de 1a compétition probabloment
entre les raffineurs ? R. Il y en a maintenant. .

Q. Les manufuctares alors ne pourront pas étra en opération continuelle. Ii
faudra qu’elles en arrivent 4 quelque arrangement entro elics ou qu’elles ‘continuent

eurs opérations A nerte? R. Je pense que vous raisonuez juste,
Par le Président:

Q. Avez-vous, parmi les raffneurs, quelque arrangement quant & la production
du sucre 7 R, Oai, il était entendu gue si la production excédait la demunde, nous
réduirions éyalement nos opérations de manidre 4 diminuer la production,

Par M. Guillet:

Q. Vous aviez récllement un arrangemont a cet offet ? R, Oui, nous nous som-
mes entendus & cet effet,

(@ Cela tend A régulariser les prizx ? R. Non, pas du tout, du moment qu'il y
avait beaucoup de sucre 3 vendre,

Par le Président -

Q. En limitant la production, vous limitez la quantité que chacan a & vendre ?
R. Oui, mais cetto quantité était toujours supérieure & la demande. L’arrangement
n’a eu d’cffet que dans les mois d’hiver.

Q. Cet hiver ? R. Oui.

Q. Il n’existait pas auparavant ? R. Non.

Q. C'est le seul arrangement entre vous? R. Oui, le seul qui ait jamais existé.

Q. Comment lo renouvelez-vous ; chaque semaine ou chague mois? R. A la fin
du mois, c’est plutdt une affaire politigue que toute autre chose. Les provinces ma-
ritimes rézlamaiont une proportion équitable des afisires; au commencement du
mois, il était ontendu que nous devions nous informer de }la quantité de sucre qu'il
faudrait avoir en mains pour le mois.

Par M. Guillet :
Q. Quel mois ? R. Chaque mois.
Par M. Fisher :

Q. Cet arrangement existe-t-il encore? R, Non, il a été abandonné. Il & été
trouvé sans utilité. ’
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Par le Présilent :

Q. Cet arrangement no sub:isto plus actuellement ? R, Non, il n’existe plus au-
jourd’bui.

Par M. Bain (Wenhorth) :

Q. Bt dans ce car, nvez-vous do la compétition entre les raffineurs actuellement ?
R, Oui, autant qu'il n’y on & jamais eue.

Q. Comment cela pout.il ke faire avec la ligue qui existe? R. Quelle ligue ?

Q. Entic les épiciers de gros ? R, Les épiciers en gros, si l'on parle du sucre
en général, peuvent achoter aux prix qui leur conviennent. Je ne connais les prix
de mes compétiteurs que pur les transactions actaelles que je fais.

Q. Les épiciers de gron publient chaque semaine, une liste qui donnent les prix
auxquels ils devront vendre les sneres ? R. Oui.

Q. Ils s'adressent it vous pour se rensoigner au sujet de ces prix ? R. Oui.

Q. Si d’'suires venduiont & plus bas prix que vous, cela vous ferait perdre les
affaires qui vous reviendrajent nature!lement, n’est-ce pas ? R. Certainement,

Q. Comment remédicz-vonr i cela ? R Nous baissons nos prix. Je ne mo suis
Jjamais considéré comme lié pur cetto liste de prix du tout, par ies prix qui leur sont
donr.és une fois par semaine. Nous pouvons baisser les prix de ces listes le lendemain,

Par M. Guillet :

Q. 1is peuvent vendre & plas d’un quart de centin de profit. Ils sont obligés de
vendre i un quart de centin ¢’:vance sur ¥os prix ? R. A un quart de centin la livre
au-dessur du prix courant du jour i1 ils font sortir la liste. Siles prix montent
ils perdent, 8’ils baissor:t il Jeur reste plus de profit,

Par M. Weed ( Westmereland 2)

Q. Vous dites que vos profits sont, en moyenne, de 8 pour cent # R. Oui.

Q. Savezvous #'ils ront plus forts on plus faibles gue ceux der antres raffincurs ?
R. Je ne le sais pas du tout, Je n'en ai ancune idée.

Q. Combicn y a-t-il de puffizories en Canada? R, Il y en a un bon nombre.

Juatre 4 Mont:é:! et denx A Halifuz,
Par M. Fisher :
Q. Depuis 18787 K. Non, il y on avait avant cette date, une & Moncton et une 3
=nham,
Par le Président :

Q. Combicen y en a-t-il maintenant ? R, Eh bien, il existe actnellement, outre
Jes ndtres, cellos de Moncton . do Halifax ; colle de Farnham ne fonctionne plus
depuis quelque temps, ¢t il y u encore celle de Coaticook et celle de Berthier.

Par M. Fisher :

Q. L fabrique de Conticor k a cessé ses opérations ? R, Oui.

Q. Celle de Berthier ert-r] o cuverte? R. Non, elle no fonctionne pas.

Q. Elle n’a pas commeneé te# 07 érations? R Non, pas encore.

Q. Il y a encoroe la raffincrio dn Saint-Laurent? R, Oui.

Q. Desorte que lorsque ¢ rnmenceront ses opérations, il y en aura ¢inq ? R. Oui,

c¢ing.
1 FPar M. Wood ( Westmoreland) :

Q. Quelques-uncs de cex riflineries ont-elles fait faillite depuis 18782 R. Oui.

Q. Xt avant cette date 7 R. Oui, celles de Halifax. je pense; los deux ont failli
pratiquement parlant. Jo penre que dans cette cité, 82,000,000 ont été dépensées
pour ces deux raffineries.

Q. Connaissez-vous co quo vaut Jeur stock 4 présent? R. Je n’en ai aucune idée,
Je sais que daps la Nouvelle-Kconse on doit avoir dépensé $800,000 pour ces établis-
;emen:)s, et qu'ensuite on ley & rachetées de la banque pour environ $200,000 ou

300,000.

Q. Pour les bitisses ot I'ortillage? R. Oui; le tout. Pour celle de Woodside
on a dépeneé, je crois, i peu pray 8¢00,000 en bitieses, matériel et outillage, et jo
pense qu'elle a été rachetée pe.ur une somme de $150,000 A $200,000.

Q. Quelle est 4 peu prés fu de production capacité de la rsfiinerie de Halifax 2
R. Je n’en sais rien.
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Par le Président :
Q. Que pout produnire la votre? R. Environ 1,400 barils par jour.
Par M. Fisher :

Q. Celle de Halifax ne peut produire autant? R. Je pense qu’elle peut produire
environ 500 barils,

Q. Moitié moins que la votre? R. Qui.

Q. Vous dites que son matériel colite environ $800,000? R. De $700,000 a
$800.0¢0.

Q. Vous avez dit que votre matériel et les bitisses ne valaient que 8450,0007
R. Remarquez que les bitisses n'étaient pas neuves.

Q. Vous dites qu’ils sont évalués a cela maintenant? R, A $500,000 dans nos
livres.

Q. 11 est évident qu'ils ne sont pas cotés dans vos livres au prix ot vous pourriez
les vendre ? R. Nous avons zcheté dars un temps favorable. Les t4tisses ont pu
avoir été construites i bon mar-hé.

Q. Si lu raffinerio de Halifax coflite $800,000, la différence est des plus extraor-
dinaires, ot [a chose est curieuse ? R. Je ne vous parle que par oui-dire.

Q. Personnollement, vous le croyez d’aprés vos connaissances comme rsffinenr ?
R. Oui.

Q. Il cst trés curienx, d’aprés ce que vous nous dites, que votre matériel et vos
bAtiszes no valent réellement aujourd’hui que $450,000 7 R. Je n'ai pas donné ce
chiffre comme leur valeur, j’ai dit qu'ils étaient cotés dans noslivres a $506,000.

Q. De fait alors, ce qu'indiquent vos livres—Iles livees de Ia compagnie—n’est
pas une preuve bien exacte de leur valear ? R. Eh bien, alors, prenez du stock.

(J. Je ne parle pas an point de vue de I'achat ou de la vente de votre stock, jo
parle de votre témoignage ? R. Vous voulez dire que le stock a plus de valeur,

Q. Je veux me former une opinion exacte au moyen de ce que vous nous avez
dit au sujet de votre raffinerie et de celle de Halifax ? R. Jo ne parle que par oui-
dire au sujet de la rafiverie de Halifax. Jo docne des faits.

Puar M. Bain ( Wentworth) :
Q. Combicn d’employés avez-vous dans notre raffinerie ? R. Environ 500,
Q. Qnurd elle est en pleiue opération ? R. Oui.

Par le Président :

Q. Cola comprend-il les tonneliers qui font ves barils 7 R. Oui, je le penre.

Q. Ce sont tous des hommes, vous n’employez pas d’enfants ¢ R. Trés peu,
quelques urs pour les mersages, presque tous des horames.

Par M. Wood ( Westmoreland) :

Q. Savez-vous combien vous avez d’emaployés, dircetement ou indirectement’?
R. Nous avons un énorme transport, un nombre immense de rouliers sont employés,
nous donnons aussi beaancoup d’emploi au dehors; mais jo ne sais pas exactement
combien nous employonrs de monde en tout.

Lar M. Bain (Wentworth) :

Q. Vous employez 590 personnes dans les bitisses—ce sont les employés néces-
saires 7 R. Oui.

Par M Guillet ;

Q. Ou prenez-vous votre charbon ? R. Presque entiérement an Cap-Broton et
a la Nouvelle-Ecosse.

Par le Président :

Q. Quelle quantité employez-vous ? R. A peun prés 18,000 ou 20,000 tonnes. Jo
vous parle approximativement,

Davip SiNoLAIR est assermenté.

Par le Président :

Q. Quolle est votre occupation ? R. Cuwmis,

Q. Ou demeurez-vous ? ~ R. A Montréal.

Q. N’étes-vous pas le secrétaire de la raffinerie de sucre du Canada ? R. Je suis
le commis préposé aux ventes de !a raffinerie.
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Q A qui vendez-vous ? Les ventes sont-elles restreintes 4 certaines personnes;
ne devezvous vendre qu’aux personnes dont les noms se trouvent sur cette liste &
des prix différentiels ?  R. Oui. Cette liste est celle qui m’est passée et contient les
noms des marchands auzquels jo dois vendre au plas bas prix possible. (Exhi-
bit p° 1.

Q. ()),ui vous donne cetie liste ? R. Cette liste est envoyée & notre vaffinerie
par la Corporation des Epiciers de gros, comme vous le voyez-li, Je ne puis dire si
c'est une copie exacte de celle que je posséde.

Q Avez vous aucune de ces listes de prix ? Les avez-vous vaes (Exhibits 2 et
8) 7 R. Oui, ces listes sont publiées, je crois, par la Corporation des BEpiciers et j'en
vois une chaque semaine.

Q. Dites-nous ce que vous conpaissez de I'arrangement qui existe enire ces
épiciors ot les raffineurs ? R. Je n’en connais rien personnellement, je ne sais rien
de pius que ce que je tiers du président et du burean des directears. Je n’ai aucune
connaissance personnelle d’aucun arrangement,

Par le Président :
Q. Alors, vous prenez vos informations de M. Drummend ? R, Oui.
Par M. Gullet :

Q. N'est-ce pas un fait que vous avez vendu du sucre 4 J. A. Mathewson ot Cie
réeemment? R. Par trds récemment.

Q. M. Sinclair, avez-vous vendu des sucres 4 MM. J. A, Mathewson et Cie, cette
année? R. Oui, au commencement de janvier. ‘

Q. Duns ce cas vous leur avesz fait payer 'augmentation du prix fixé par 'asso-
ciation? R. Si je leur ai vendu quelque choae, ils ont dit payer I'augmentation.

Q. [ls ont payé plus cher que coux qui sont sur cette liste? R. Oai.

Q. Connaissez vous quelques autres maisons de gros qui ne soient pas sar cette
liste ? R. Si j'en connais quelqu’une ?

Q. Dans Québec ou Oatario? Est-il venu & votre connaissance que d'autres
épiciers en gros ne soient pas sur cette liste? - B. Je connais une maison de Québec,
celle de M. Joseph, qui n’y est pas non plus.

Par M. Fisher :

Q. Comme commis de vente de la raflinerie de sucre du Canada, si on s’adressait
& vous pour acheter du sucre, sans étre connu de vous, le vendriez-vous immédiate-
ment au plus bas prix que vous avez I’habitude de le faire? R. Je ne vendrais &
aucun individu sans le connaitre. Je prendrais des renseignements complets sar lui.
ot j'ubtiendrais la sanction du président. Je n’ouvre jamais de nouvesux comptes,
et je ne fixe jamais moi-méme le prix du sucre avec aucan marchand que je ne con-
nais pas personnellement.

- Q. Si un épicier de gros, connu de vous comme tel, s'adressait & vous pour ache-
ter du sucre, vous reférericz le cas au président avant de lui rien vendre? R, Cela
dépendrait du fait que nous aurions eu des affaires avec lui ou non. Il serait peut-
étre nécessaire de consulter M. Drummond avant de vendre.

Q. Alors vous rélérez a la liste de ceux qui sont de la corporation? R. Je
connais parfaitement toutes nos pratiques, et par suite jo n’ai besoin de consulter
aucuue liste,

Q. Vuus connaissez le taux auguel vous devez vendre 4 ces individus? R. Oui.

Q. Leur vendcz-vous au méme prix & tous? R. Non, pas toujours.

Q. Pourquoi faites-vous quslque fois une différence ? R. ‘A caase de la quantité
gu’ils achétent. :

Q. Je veux dire pour la méme quantité ? R, Je vends au méme prix i tous
eeux que jo sais y avoir droit.

Q Qu'ils appartiennent & la corporation ou non ? R. Oh, non.

Q. Vous avez différonts taux pour ceux qui en font et n’en’ font partie ? R. De
fait, jo n'ai pas d’autorisation de vendre a qui que ce goit en dehors de la corporation.

Q. Vous occupez cet emploi depuis quelque temps ?' R, Oui. )

Q. Vous savez parfaitement que les individus de la corporation obtiennent'de
meilleurs termes que cenx du dehors ? R. Je I'ai déji dit,
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Par te Président : :

Q. Qui vous fournit les prix auzquels vous devez vendre le suere ? R. Je fixe
les:prix pour différents lots, moi-méme, sans consulter M. Drummond sur les prix dw
marché général. Ilne peut le faire Ini-méme pour chaque lot; je le consulte &
Végard de quelgues-uns, tandis que pour d’autres, je ne recois pas de direction de lui,

Q. Etes-vous en communication avec les autres raffineurs ? R, Pas du tout.

Par M. Fisher :

Q. Hst-ce vous ou M. Drummond qui donnez les prix hebdomadaires ? R. Lie
veadredi aprds-midi, généralement, un membre de la corporation vient.au bureau. et
demande, “ quel est le prix aujourd’hui ? ” et je le lui donne, le prix du sucre
nulé toujours. Je ne sais quels sont les prix des autres raffineurs. Quelquefois nous
apprenons par nos agents qu'ils vendent 4 un huitiéme ou méme & un quart de centin
4 meilleur marché que nous. Mais ¢’est toujours notre prix que je donne; je pense
que nos prix pourraient étre changés demain si M. Drummond me donnait des
ordres différents de ceux qui me guident aujourd’hui.

Par M. Guillet :

Q. En vendant aux membres de I'association, vendez-vous les lots de 1,000 barils
meins cher que ceux de 200 ? R. 8i je recevais une offre pour 1,000 barils, je con-
sulterais M. Drummond, et le prix dépendrait de l'idée qu'il eurait de I'état du
marché.

Q. Si un marchand achetait 1,000 barils, vous auriez plus de bénéfice en les
vendent que 8'il n’en prenait que 200 ? R. Je ie suppose.

tar M. Fisher :

Q Vous avez ordre de vendre & tous les membres de la corporation aux mémes
prix ? R. Oui. - :

Q. Quelque quantité qu’il achdte ? R. Si un homme veuat acheter 1,000 ou 500
barils, je lui demande de me faire une offre. Je consulte ensuite M. Drummond, et
nous décidons si nous devons ’accepter ou non.

Q. Mais la cote donnée & I'association tous les vendredis soir est-elle le prix fixé
pour cette date ? R. Oai, c’est le prix fixé & cette date,

- Q. Arrangez-vous ce prix simplement au point de vue de la quantité achetde ou
vendue ? R. Non. -

Q. Si vous receviez un ordre pour 100 ou 1,000 barils, douneriez-vous le prix par
100 barils ? R. C'est I la question. I[Nous pourrions vendre 100 barils & ua prix et
1,000 i un antre. Par exemple, jo pourrais demander 4 M, Drammond 4 guel taux
nous devrions mettre le sucre granulé a présent.

Q. Pour la Corporation des Epiciers ? R. Oui.

Par M. Bain (Wentworth) :

Q. Fuites-vous des restrictions quant aux quantités? Il a été allégué que les
marchaunds ne faisant pas partie de la corporation ne pouvaient avoir du sucre raffi-
né sans prendre une quantité double de sucre jaune. N'est-ce pas un fait? R. Je
n’ai eu aucune occasion d’avoir connaissance de cela,

© Q. Mest-ce pas une affaire de votre ressort? R. Je n'ai pas i m’occuper
de cela.
Par le Président :

Q. La Corporation des Epiciers n’a-t-elle pas fait cet arrangement avec vous?
R. Je n'si fait accun arrangement avec I’ Association des Epiciers de gros. Cela a été
arrangé avec les raffinenrs,

Par M. Bain (Wentworth) : '
Q. Vous n’avez pas d’instructions a cet égard ? R, Non.
Par M. Fisher -

Q. Vous avez fait une vente & M. Mathewson en jauvier ? R, Je n’en sais riem.
Je pense que oui, mais je ne le puis le dire positivement.

Q. Vous ne savez pas si cetle transaction.était pour du sucre jaune et blanc
ou pour du blanc senlement ? R. Non. Nos ventes sont considérables et jo ne puis
me rappeler chacune d’elle en particulier, ‘
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Par M. Guillet :

Q. Vous ne vous en souvenez pas ? R Non, jo ne me rappelle pas ce fait.

Q. Si on réduisait le nombre des membres qui se trouvent sur cette liste, Ia
question vous serait-elle simplement soumise ou consulterait-on M. Drummond ?
R. Je suppose qn’il serait consulté, Je sais que 8'ils retranchaient quelques-unes de
10s pratiques, je le consulterais ; mais je ne le ferais pas pour les autres marchands,
Un grand nombre de cominergants sur cette liste ne sont d’ancun intérét pour nous
et nous n'avons jamais fait d’affaires avec eux,

Q. N’y a-t-il pas sur cette liste quelques courtiers qui achétent pour vendre sur:
le marché? R. Jen’en connais pas.

Le comitd s'ajourne.

CramBRE DES CoMMUNES, OTTAWA, 14 mars 1888,

Le comité des coalitions commerciales s’assemble ce matin, M, Wallace au
fauteuil.

ALExaNDER DovaLp Fraser, de Montréal, épicier, détailleur, est assermenté.
Par le Président :

Q. Je vois votre nom attaché & une pétition, M, Fraser (exhibit 12), protestant
eortre Pexistence de cette Corporation des Epiciers en Gros, Voulez-vous nous faire
un exposé de vos griefs et nous dire qui vous représentez? R. Notre cas est assez.
bien exposé dans une pétition que nous avons présentée & M, Diummond. D'aprés
les instructions du président de notre as-ociation, jai été chargé de vous remettre
une copie de Ia pétition que nous avons pré.cntée et qui, nous le pensons, expose
soffisamment le cas. Voici la pétition : —

A Georce A. Drummonp. éer., '
Président de la Cie de Raffinage du Sucre du Canada, Montréal,

MonsieuR,—En qualité de membres du comité esécutif de I'Association des Epi-
ciers de Montréal. nous avons I'honneur d’attirer voire attention sur ’exposé suivant ¢

A une assemblée de notre association, tenue jeudi le 6 du mois courant, la résolu-
tion suivante a é!6 adoptée 4 'unanimité: ¢ Que cotte assemblé> de I’Association des
Epiciers de Montréal désire enregistrer son protét contre la ligue injuste qui existe
actuellement entre les raffineurs et la Corporation des Epiciers de Gros, et que le
comité exécutif de cette association soit requis de s'occuper de cette affasire sans
délai, et de s'efforcer par tous les moyens possibles de conclare avee les raffineurs de-
sucre quelgne arrangement satisfaisant et praticabls,”

Nous avons 'honneur d’sjsuter 4 la résolution précédente 'exposé des griefs sui-
vants:

D’abord, “ que pendant de longues ansées, la majeure partie des membres de notre
asrociation a commercé avec plaisir et profit sur le sucre granulé fabriqué par la
raffinerie de sucre du Canada; que nous ne trouvons aucune faute dans la qualité da
sucre fourpi psr cette raffinerio ; au contraire, nous sommes heureux de pouvoir
témoigner de sa qualité constamment ex-ellente; que nous désirons qu'il soit com-
Pris que nous n’avons pas d'objection A ce que des droits convenablement gradués
soiept placés sur Pimportation en Canada des sucres raffinés afin de protéger, d’en-
couraggr ot do maintenir cette industrie en Canada ; :

Que depuis bien des aniées, de fait, depuis sa fondation, les portes de la Raffi-
nerie du Suuvre du Canada, ont été ouvertes & tous les membres du commerce de gros
et de détail qui se sont trouvés en position d’acheter les quantités telles que limitées
Ppar votre compagnie aux prix fixés pour telles quantités.

En conséquence, nous nous objectons & rous voir, par suite de 'arrangement qui
existe entre la Raffinerie du Sucre du Canada et la Corporation des Epiciers de gros,.
frustrés de ce privildge et forcés de payer un tribut fixe ou profit & certains courtiers
ou intermédiaires dans le commerce de cot article de nécessité et si important.
dans notro genre d’affaires; quo le présent arrangement pése d'une matiére.
préjudiciable sur une majorité écrasante des épiciers en détail de cette cité
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et de loute la Puissance, attendn qu'il semble impossible anx =oussigués de tirer une
ligne strictement exacte entre un marchand de gros et un marchand de déiail; que
bezu -oup de membres de la Corporation des Hpiciers de gros et nutres qai, en vertw
du préscnt arrangement, regoivent lear approvisionnement directement do lu raffi-
perio, ne sont pas simplement des marchands de gros, des fanricants oa des coar-
tiers, mais qu'ils sont de fait largement engagés dans le commerce d'épiceries en
détail; que par suite de la ligue qui existe actuellement, ces personnes peavent
acheter leur sucre granmé ou autres sacres & plas bus prix que ies antres membres
du commerce de détail, co qui met la grando wmsjorité des membres de notre com-
mevce duns une position des plus désuvantageuse pour la poursuite légitime de lears
affzives; que la tave que nous sommes forcés de payer & ces courtiors on avtres
comme profit sur les sucres raffings, est tout & fait exorbitante et injystitiable; que
la ligue existe an grand déwrimont et dommage des consommateurs de toute la Puis-
sance. .
Que tout en admettant qne la chose no nous concerne pas, on nous permettra de
dire la présente ligue n'augmente ou u’améiiore en rien les ventes dos sucres raffinés.
En conséquence, nous vous invitons respectueusemnnt & vouleir bien donner &
cette communication votre rérieuse attontion, et nous espérons qu'un urrangement
satisfaisant pour tous les intéressés ponr:a &tie fait.
Trds respectususement,

THOMAS GAUTHIRR, président,

ALEX. D FRASER, vice-présidert.

?g gf\;a}f}o‘gg E%S%%’ } membres du comité exécutif.

Q. Vous dites “ que la ligue n’augmente ou n’améliore en rien les ventes de
sucres r:ffinés. ¥ Vous voulez dire eons le rapport du prix? R. Nous pensions
alors qu'elie était dans l'intérét de la Raffinerie du QCanada; si elle ne vendait pas
plus de sucre, ¢'était & cause des prix plus élevés.

Par M. Gullet :

Q. Quolle était la différence dans le prix selon que les acheteurs faisaient partie
ou noe de la Corporation des Epiciers ¥ R. Un quart de centin sur les lots de 15
barils et # de centin sur ceux de m¥ios de 15 barils.

Par le Président :

Q. La différence est d'un quart de centin, et combien d’escompte ? R. }c. et
2} p. c. d’escompte. Pour les épiciers en déiail, I'escompte est de 1% p. c.

Q. M. Drummond a dit que la seule différence était de }e.? il Alors, peut~
étre, mais cela & changé pius tard.

Par M. Guillet :

Q. De fait, le marchand en gros ne donne pas plus de 1} pour 100? R. 1} pour
100, a soixante jours,

Par le Président :

Q. Il n’a jamais douné plus de 1} pour 100? R. Je ne puis jurer qu’il en soit

ainsi.
Par M. Boyle :

Q. Quelles conditions les raffineurs accordent-ils aux commergants de gros?
R. 2% pour 100 & 14 jours.

Q. Lu différence entro 14 et 60 jours est 1 pour 100 daus le cours ordinaire des
choses ? R. Oni, mais vous comprecez qu’ils ont cet 1 pour 100. Tandis qu’ils ont 2%
pour 100, ils ne donnent que 1§ pour 100, pourargent comptant. Les 60 jours ne sont
pas de 'escompte. Ea payant comptant, nous n'avons que 1} pour 100.

Lar le Président : .
. Q. Quand vous avez 1§ pour 100 d'escompte, est-il entendu que vous avez 14
Jouxs * R, Si nous payons comptant. .
Q. Aulieu de 14 jours? R. Oui.
Par M, Fisher :
. Q. Avant Purrangemeont entre les raffineurs ot les marchands do gros, vous pou-
Vicz acheler directement des raffineurs ? R. Ju n'étais pas dans I'habitude de le faire.
SUCRES ET EPICERIES. 6L
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Q. Mbis plusieurs des épiciers de détail le faisaient ? R. Oui.

Q. Vous ne l'avez jamais fait ? - R. Non.

Q. Depuis qu’il a été mis en force, vous n'avez pas connaissance qu'aucun
marchand en détail ait acheté des raffineurs? R. Non.

Q. Au fuit, vous ravez qu'ils n’achétent pas ? R. Non, ils ne le font pas.

Par M. Guiilet

Q. Mais quelques uns cependant achetaient encore ?° R. Notre pétition avait
pour but de montrer I'injustice de la chose, et non pas de faire rayer ces marchands
de la liste, Beaucoup d’épiciers, ne faisant purement et simplement que Je commerce
de détail, étajent sur la liste, tandis que quelques-uns de ceux qui achetaient directe-
ment des raffineurs ne 8’y trouvaient pas, Depuis 'arrangemont, tontefois, j'ai appris
que ces commercants en détail on ont été retranchés.

Par M. Wood ( Westmoreland) :

Q. Jusque la, done, vous avez obtenu ce que vous désiriez ? R. Notre but en
nous présentant 4 M, Drummond n’était pas de faire rayer les noms de ces hommes
de la liste. Nous ne désirionspas cela. Nous voulions simplement montrer combien
Yarrangement était injaste,

Par M. Fisher : ’

Q. Vous vouliez jouir tous et également d= méme privilége ? R, Certainoment,

Q. Fuit-on maintenant quelque différence de quelque fagon que ce soit? R. Je
w'en ai pas connaissance.

Q. Suvez-vous si I’ Association des Epiciers de gros a des prix différents pour les
divers épiciers en détail ? R. Non, si ce n'est qu’ils peuvent racevoir un avis utile
de temp: a autre.

Q. Mais pas en régle générale? R. Non.

Q. La ligue n’existe réellement qu’entre les raffiheurs et les épiciers en gros ?
R. Précicément,

Par M. Bain (Wentworth) ;

Q Comment cela affecte-t-il votre commerce, si vous n’avez jamais acheté direc-
tement des raffineurs ? R. Je n'ai pas en Vbabitude de le faire, mais il aurait pu
arriver que j'aurais vouln acheter ainsi, et jo sujs privé de le faire maintenant, bien
entendu, malgré que je puisse étre en mesure de le faire,

Q. Considérant la manidre dont vous avezfait vos affaires jusqu'ici, la ligue n’an-
rait pu vcus nuire ? R. Il est difficile de répondre & cette question.

Q Vous n’avez jamais acheté directement des raffineurs, vous auriez toujours e
a faire la_compétition avec les détaillants qui auraient acheté directement des raffi-
neurs ? R. Je ne comprends pas réellement & quoi aboutit votre question.

Q. J’ai compris, d’ap1ds ce que vous avez dit, que bien que certains détaillants
avaient eu le privilege d’acheter directement des raffineurs, vous ne I'avez jamais
fait? R. Je me I'ai jumais fait.

Q. Est-ce que ceci affectait vos affaires auparavant? R. Cela ne me met pas
dans une plus mauvaise position, mais je me trouve exactement dans la position ol jo
me trouvais auparavant.

Q. Alors quelle est la cause de votre plainte, comment la ligue a-t-elle géré vos
affaires ? R. La ligue ne me fait pas de tort.

Q. Elle ne nuit pas 4 vos affaires ? R. Non, ]

Q. Vcus ne trouvez aucune différence dans la compétition que vous aviez 3 com-
battre autrefois sous ce rapport ? R. Non. Je e puis dire que jo trouve amcune
différence. Si je paie plus, je fais payer plus 4 mes consommateurs. Mais si je com-
prends la question, cela ne se produit que depuis que la ligue est en vigueur.

Q. Oui? R. Jo me trouvais dans une position différente alors. Je pouvais
acheter ce dont j'avais besoin, au prix qu'il m’était possible de payer ; maintenant,
que je m’adresee n’importe oli, y'ai 4 payer le prix fixé par la ligue, .

Q. Ily a ure échelle de prix fixe ? R. Oui.

Q. Vous trouvez maintenant que vous ne pouvez avoir d’avantages en vous
adressant a différents fournisscurs 7 R. Exactement.
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Q. 11 en résulte que vous ne pouvez avoir de meiileures conditions en vous adres-
gant & différents marchands en gros ? R. Oui.

Q. Les prix sont les mémes partout ? R, Trés certainement.

Par M, McKay : .

Q. Etes-vous dans une meilleure position depuis que les autres épiciers détail-
lants out été retranchés de la liste ? R. Non,

Q. Vous n’étes pas dans une meilleure position ? Si le privilége vaut quelque
chose, ce doit &tre sons le rapport du profit, et vous et moi nous n’en avons retiré-
aucun ? R. Nop,

Q. Vous ne croyez pas que le privildge d’acheter des raffineries vaille aucune
chose puizque vous ne vous en 8tes pas prévalu ? R. Lorsque j'ai commencé mes
affaires, il y-a trois ans, cette ligue existait déja. Je veux dire que I'on essayait alors
d’organiser cette ligue, et M. McGibbon et moi nous efimes une entrevue avec M,
Drummond. M. McGibbon appartenait & 1a maison avec laquelle j'avais toujours
en des rapports et qui achetait son sucre des raffineurs quand elle le jugeait & propos.
Je pris des arrangements avec M. Drummond afin d’avoir mes sucres a la raffinerie,
M. Drummond stipulant que je ne pourrais en prendre moins que 15 barils. Il..se
monira entidrement satisfait ; mais le lendemain quand je me présentai dans le but
d’avoir mon ordre de la raffinerie pour avolr mon sucre, le commis chargé de ce soin
était occupé a dresser I'ordre lorsque le commis préposé aux ventes entra et demanda
au premier ce qu’il faisait. Celui-ciluiexpligua ce qu’il faisait, lorsque le ecommis aux
veantes annonga qu’il y avait certain trouble parce que les raffineurs vendaient aux
épiciers en détail, et qu’il désirait que I'affaire fut différée jusqu’au moment ou il
pourrait voir M, Drummond. J’y consentis, et je pense que ¢’est dans le méme a prés-
midi que j’ai regu un avis ou circulaire contenant une liste des prix amzquels le
sucre pourrait étre acheté i certaines conditions, et depuis ce tomps, je ne me suis
jamais fatigué P’esprit pour avoir du sucre de la raffinerie d’aucune maniére,

Par le Président :

Q: En quel temps cela était-il ? R. En mai, 1885, vers le 10, je pense, Je sais
que c¢’est quelques jours aprés que nous ouviimes notre magasin. Le jour suivant,
aprés que j'eus fait mon arrangement avec M. Drummond, cet arrangement fut
anpulé par M. Sinclair, et depuis lors, je n’ai jamais troublé la raffinerie. Je ne dis
ceci que pour montrer poarquoi je n’ai pas acheté de la raffierie.

Par M. Boyle :
oui Q. Vous 8tes membre de I’Association des Epiciers de détail de Montréal? R.
ui.

Q. Quel est le but de cette association? R. Je regrette beaucoup de ne pas
avoir apporté avec moi ici une copie des réglements et de la constitution de notre
asgociation. Si j'avais eu quelque idée que la question aurait éié demandée, jo les
aurais ici. Son but est de promouvoir nos intéréts autant que possible. Les mem-
bres de I’sssociation ont pensé, il y a quelques années, qu'en s’unissant, ils pourraient
s'assembler et promouvoir les intérdts du commerce lorsqu'il serait nécessaire, dans
des cas comme celui-ci ; ¢’est-d-dire en s’'unissant et en ge liguant.

Q. Existe-t-il quelque entendement entre vous i leffet de maintenir les prix
d’aucun article? B, 1l n’y en a jamais en, Il n'en a jamais é1é question. :

Par M. Guillet : »

Q. Un de ces objets n’est-il pas d’empécher qu'il ne soit fait trop de crédits?
R. Non. On a parlé de cela & plusieurs assemblées, mais je me suis opposé a cela
personnellement, alléguant que nous n’avions rien 3 faire avec I'économie interne -de
notre genre de commerce.

Par M. Boyle :

; Q.. Vous avez une position reconnue ? R. Nous avons été constitués en corpe-
ration.

Q. Le commerce de gros n’aurait-t-il pas le droit de se former en association ?
R. Oui, le méme que nous avons.

Q. Les fabricants ne vendent-ils pas géuéralement au commergant ‘en détail
directement? R, Oui, antant gue je le sache. Ilsle font directcment, Lis ont régle
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que les achats seraient faits en certaines quantités et & certains prix; et toate per-
sonne engagée dans le commerce, pourvu qu’elle puisse acheter en quantité requise,
peut avoir 4 des conditions aussi favorables que toute maison de gros ou de détail.

Q. Vous peasez qu’il est injuste que les commergants de gros exercent une preg-
sion pour empéecher fes fabricants de vous vendre directement ? R. Certainement.

Q. Vous croyez, d’'un autre cbté, qu'il serait injuste que le marchand de gros
vendit au consemmateur ? R. L’association a fait cela avant la formation de cette
ligue, Quant & moi je ne suis pas de cet avis, quoique je me sois joint 4 l'agsociation
quand la question a été soulevée. Je pense que la liberté la plus entidre doit régner,

Q. Vous pensez, cepondant, que I'dpicier en détail doit avoir le contrdle des con-
sommateurs 7 R. Oui, du commerce de consommstion dans les familles.

R. Vous vous objectez 4 ce que le commerce de gros ait le contrdle ? R. Je m’y
objecte décidément. Jo considére le capital que nous mettons dans les affaires anssi
bon que le leur, je pense que je puis acheter des marchandises en Europe, en France,
en Allemagne et en Espagne et partout, et que je le fais, ot que je puis trafiquer sar
des marchandises qu’ils ne peuvent toucher du tout. Je puis acheter des marchandi-
ses dans tous ces pays aussi bien qu'eux, et je pense qu’il est injuste que je ne puisse
le faire ici. Dans notre gonre de commerce, nous travaillons fort, jour et nuit, et je
considére qu’il n’est pas juste de nous empécher d’acheter des approvisionnements ot
bon nous semble, et au méme prix que les paie tout antre marchand.

Q. N’y at-il pas quelque autre raison pour cela. R. Mes vues sont les mémes
-que celles de mes confréres, mais jo crois avoir dit, quand j’assisiais aux assemblées,
que j'étais capable de faire la compétition aux épiciers de gros, et qu'ils pouvaient
vendre aux familles si bon leur semblait,

Par M. McKay:

Q. Cela n’exprime pas les vues de I'Association des épiciers de détail ? R. Non,

Q. Avez-vous jamais demandé aux marchands de gros de ne pas vendre & vos
pratiques? R. Jo vous ai déji dit que cela a été fait.

Q. A quelle condition peut-on étre élu membre de votre association? R, Il faut
éltre épicier, dans les affaires, et passer par une élection dans notre corps.

Q. Il faut étre détaillant ? R. Oui.

Par M. Wood :

Q. Comment étes-vous guidé lors de l'élection d’un membre au scrutin ? R, Il est
proposé d’abord, et élu & notre prochaine assemblée.

Q. Admettez-vous un homme sur son caraclére personnel, sur sa position com-
merciale ? R. 1l doit &tre proposé par deux membres ayant une bonne position dans
la société.

Q. Avez-vous vu rejeter quelque postulant ? R. Non.

Q. Vous étes-vous objecté i I'admission de queiqu’un ? B. Non.

Q. A quoioblige vos réglemcnts ? R. Je suis t4ché de ne pas avoir avec moi nos
réglements imprimés.

Q. Pouvez-vous nous en douner les principauz ? R. Je vous ai déja dit qu’il suffi-
sait d’étre daus le commerce d’épiceries et de payer une contribution aunuelle de 2
piastres. Il y a, bien entendu, une foule d’autres régles et réglements, mais aucun
d’entre eux, autant que je m’'en rappelle, n’a de rapport avec la question, en aucune
maniére. Si vous désirez savoir quelque chose de particulier, je pourrais vous donner
les ronseignements.

Q. Il 0’y a pas de réglements contre cenx qui vendent au-dessous des prix? R.
La question n'a jamais é1é jréacntés 4 pos assomblées. Elle I'a été, mais elle a 6té
repoussée avec mépris. :

Q. J’ai compris que votre opition personnclle était qu'aucuse personne pouvait
réduiro les prix, si cela lni semblait bon ? R, Je n’ai pas dit cela. J'ai dit que qui
ce soit dans le commerce, de gros ou de détail, devait &tre libre de vendre & qui bon
lei semblait. '

Q. Et au prix qui lui conviendrait ? R. Certainement,

Q. C'est une chose ordinaire aux gens dans le commerce de réduire les prix de
- quelque articles important. R. Je lo crois. Je ponse que cela s’applique surtout
G4 ALEXANDER DONALD FRASER.
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aux petites épiceries des faubourgs qui vendent du thé et donnent du sucre & Jc. Iz
livre & plus bas prix qu'ils Pont payé, en stiputant qu’un acheteur doit acheter 2 ou 3
livres de thé.

Q- Pensez-vous que cette pratique soit saine ? R. Je ne le pense pas.

Q. Approuveriez-vous une association qui combattrait ce principe? R. Je
n’approuverais aucune association qui entreprendrait de régler les prix auxquels ses
membres devraient vendre leurs marchandises. Je pense qu'on devrait permettre &
chacun de conduire ses affaires 4 sa guise.

Q. Pensez-vous que le public retire un bénéfice de ces réductions de prix?
R. Jo n’ai aucun doute du contraire. :

Q. On fait sur un article ce qu'on perd sur un autre ? R. Oui.

Q. Cependant vous ne pensez pas que pour le prix de quelques articles essen-
tiels, tels que le sucre, par exemple—le sucre granulé—pour lequol il y a un marhé
fixe partout—cela soit d’aucun avantage ? R. Non, je ne le crois pas. .

Q. Que considérez-vous étre un profit raisonnable sur le sucre pour un épicier de
détail ? R. Je ne puis répondre A cette question, Je ne pourrais le dire, attendu
que les établissements différent beaucoup dans les diverses parties de la cité, et qu’un
homme se trouve placé dans des circonstances toutes différentes de celles d’un auire.
Si vous me demandez quel est le profit dans mon magasin, je ne crois pas que je sois
ici pour vous en informer.

Q. Auriez vous objection & répondre a4 ceci: Quels sout vos profits & présent
comparés 4 ceux que vous faisiez avaut la formation de la ligne ? R. Je répondrai &
ceci sans hésitation. Elle s nui au consommateur. Si j'ai 4 payer }c de pluspar livre,
je dois le retirer du consommateur. Je ne suis pas dans le commerce pour le plaisir
de la chose,

Par le Président :

Q. Il en résulte généralement que le consommateur paie plus pour son sucre ?
R. Oui, il supporte le fardeau de cette hausse.

Q. Ont-ils profité de 1a liberté du commerce ? R. Oui, ils en ont profité.

Par M. McKay :

Q. Si un homme vend son sucre au prix cofitant ou 4 moins que cela, ne doit-il
pas nécessaivement, pour soutenir son commerce, élever le prix de quelques autres
articles ? R. J'ai deéja dit qu'il doit le faire nécessairement, 8’il veut continuer son
-eommerce,

Q.P Suf le thé ou sur quelques autres articles ? R. Oui; ¢’est voler Pierre pour
payer Paul, ‘

Q. 11 ne fait rien en réduisant le prix du sucre ? R. Je ne le peuse pas.

Q. Vous dites dans votre pétition que les épiciers de gros font des profits
exorbitants ? R. Je ne le sais pas. Je n'ai jamais fait le commerce de gros.

5 Q. Vous savez ce qu'ils paient aux raffineurs # R. Je pense que le profit est de
pour cent, :

Q. Croyez-vous que cela soit un profit exorbitant ? R. Pour un tel article de
nécessité, non, je ne le crois pas.

Par i, Wood :

Q. Bst-ce que ceci est son profit net ¥ R. Lies dépenses sont payables 4 méme
ce bénéfice. Je pense que c’est un profit brut, gue ee 5 pour cent,

Q. Pour V'épicier de détail, ¢’est un crédit de 60 jonrs. L’épicier de gros doit
attendre I'épicier de détail, pour son paiement, pendant 60 jours? R. Je pense
que cela doit lui donner au moins 5 pour cent net,

Q. Ils ont & compter l'intérét de 60 jours? R. Aprés Pescompte allous, nous
supportons leur crédit pendant 60 jours,

Par M. Fisher :

Q. Auntant que jai pu vous comprendre jusqu'a présent, vous vous plaigoez de
cet arrangement entre les raffineurs ot les épiciers de gros, parce qu’il empéche les
%étz:i)ll:}nts d’acheter des raffineurs, c’est la premidre objection que vous y apportez ?

. Oui.
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Q. Vous y opposez-vous aussi parce qu’il fixe le prix auquel le marchand de gros.
vend au commergant en détail ? K. Oui.

Q. Cela empéche la compétition entre les épiciers de gros, et ne permet pas anx
geos d’'acheter des uns a meillour marché que des autres ?  R. Oui, précisément.

Q. Et prévient une compétition utile au commerce ? R. Ouai.

Q. La ligue controle le prix auquel vous devez payer vos effots ? R. Oui.

Q. Et si je comprends bien, elle donne son profit fize au marchand de gros ? R.
QOui.

Q. Elle leur assure leur profit ? R. Oui.

Par M. McKay ;

Q. Pouvez-vous me dire si les raffineurs ont cela en vue en vendant 4 prix fixe ¢
R. On me dit que oui.

Q. Les raffineurs ont-ils quelque chose & faire avec la Corporation des Epiciers auw
sujet du prix fixe ? R. Avec le prix du sucre tel que déterminé ? :

Q. Oui ? R. Le prix auquel ils peuvent acheter des raffineurs ¥

Q. Non, le prix de vente ? R. L’un dépend de I'autre.

Q. On vous ainformé— ? R. Oam’ainformé que les marchands de gros avaient
une augmentation fixe & laquelle ils devaient vendre aux détaillants.

Q. Est-ce un arrangement entre les épiciers de gros eux-mémes? R. Cela se

out.
? Q. Les raffineurs ont-ils quelque chose & faire avec le prix auquelles marchands
en gros vendent aux commercants en détail? R. Un prix dépend de J'antre. II
était entendu que ler prix étaient réglés quand I'arrangement a été fait avec les raffi-
neurs, J’ai appris d’'un ou deux membres de la corporation, que M. Drummond
avait stipulé que si la Corporation des Epiciers de gros pouvait lui garantir un con-
sentement général qu’elle ne vendrait qu’a une certaine augmentation de prix fixe,
il consentirait & la protéger, ¢’est-d-dire qu'il ne vendrait 4 aucun commergant, sauf
4 des prix fizes, et que la corporation & déterminé les prix auxquels ses membres
vendrajent.
Por M. Wood ( Westmoreland) :

Q. Lorsque vous dites, M. Fraser, qua les épiciers de gros ont un prix avancé
fixe, cela s’applique-t-il également au sucre jaune et blanc? R. C'est ce que je
comprends,

Q. En étes-vous siir? R. Je ne suis pas positif 1d-dessus.

Q. Je pense que quelques-uns des témoins qui ont été examinés ont dit que cela ne
g'appliquerait qu’au sucre granulé? R. Peat-8tre.

Q. Et qu’ils y avaient tonte liberté de vendre le sucre jaune comme bon leur
semble ? R. Cela se peut. Je ne le sais,

Par M. Guillet : :

Q. Quant 4 la résolution dont vous parlez,—vous n’avez passé qu'une résolution
condamnant la pratique des épiciers de gros de vendre directement au consomm atenr
Il 0’y & pas eu de pénalités imposées, n’est-ce pas? Il n’y a pas eu de réglement
forgant les membres de votre association 4 cesser tout commerce avec eux,n’est-ce
pas? R. 1l a été proposé une pareille résolution, mais elle n’a jamais été mise &
exécution. .

Q. De fait, vous n’avez pas tenu de liste dez marchands de gros avec lesquels
vous deviez nécessairement faire des affaires? R. Non.,

Q. A lexclusior des autres que vous deviez boycotter?. R. Non. Cels a
été suggéré par quelques-uns de nos membres parce que cette ligne se répandait. On
nous pressait sur un article puls sur un autre, ce qui placait les membres de notre
association daps un désavantage sérienx pour I’achat de leur approvisionnement, et
beaucoup de mermbres pensaient que ¢’était un fait notoire et connu que beaucoup de
maisons de gros de Montréal faisaient simplement un commerce de détail. Ils en
arrivérent finalement 4 leur demander de s'en tenir 4 leur commerce légitime, le
commerce de gros. 1l était notoire que beaucoup de ces commergants de gros se
livraient au commerce de détail. -
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Par M Wood ( Westmoreland) :

Q. Quelle distinction fuites-vous entre un commerg nt de gros et un commergant
de déwuil ? R. Il n’y a pas une grande ditférence, considérant la maniére ae conduire
les transuctions actuelles, Le commerce de gros & Moniréal u tellement changé.
Quelques-uns de ceux gu’on appelle muarchands deo gros fost & Montréal un commei ce
considérable que 'on peut considérer puremont ot simplement comme un commerce
de détail. Ils font le commerce de gros et de détail cosjuintement.

Q. Croyez-vous qu'il soit nécessuire qu’il y ait deux classes de marchands? R.
J’ai déja dit qu’il devrait y avoir toute liberté de commerce, Si un homme posséde
le capitul nécessaire, il devrait pouvoir acheter & aussi bonne composition gue possible
et vendre au prix qui lui convient,

Q. Pourriez-vous nous dire 4 quel prix vous vendez sujourd’hni vos sucres gra-
nulés ? R. 8e, par 1b. aujourd’hui.

Par le Président :
Q. Et 13 lbs pour une piastre? R. Non, sauf pour des ventes t18s considérables.
Par M. Wood (Westmoreland) :

Q. Savez-vous guel est le prix des épiciers de gros. R. Je ne puia vous le dire.
Je pense que ¢’est 74c. Je n’en ai pus acheté depuis trois scmaines. Le dernier que
J'ai acheté a été payé Tke., & 60 jours, ou 4 pour 100 d’escompte.

Par le Président :

Q. Quand était-ce? R. Il y a quelgues semaines,
Par M. Wood (Westmoreland) :

Q. Voudriez-vous nous envoyer une copie de ces réglements ? R. Qui,
Par M. Fisher :

Q. Vous nous avez dit que vous aviez essayé d’acheter de M. Drummond. Avez-
vous essayé de le faire d’autres raffineurs? R. Non, pas jusqu’a présvut, par ia simple
raison que la raffinerie du Saint-Liaurcnt étant briilée, ot les ruffineries des provinces
maritimes si loin de nous, nous avons pensé qu’il était hors de yuestion de nous pro-
curer ros approvisionnements de la.

Q. A Montréal, vous &tes, pratiquement parlant, sous la dépendance de M.
Drummond, alors? R, Oui.

Par le Président :
Q. A qguel prix était votre dernier achat, disicz vous ? A, %} centins,
Q. En quelle quantité ? R. En lots de 15 barils.

Par M. Fisher :

Q. Si les raffineurs brisaient catte coalition avec les épiciers de gros, seriez-vous
capabies de vendre vos sucres 4 plus bas prix ? R. Certainement, nous les achéterions
alors a4 meilleur marché,

Par M. Guillet :

Q. Vous pouviez autefois acheter des courtiers, n'est-ce pas ? R. Oai.

Q. Mais il n'y & pas de courtiers maintenaat ? R. Noa. '

Q. De fait, si un courtier alors avait pu acheté un lot de sucre, il aurait pu le
placer & plus bas prix que la raffineris, dans le cas ol l'article sersit monté aprds .
son achat. Vous auriez eu ainsi 1'occasion d’acheter & bien bus prix R. OQui,

Q. Maintenant vous perdez cela ? R. Oui.

Q. Ceci est quelquefois trds sérieux ? R. Certainement,

Q. Trouvez-vous des cas oli des marchands, anxieux de réaliser leurs capitaux,
placent leurs sucres au-dessous du prix du marché ? R. Oui.

Q. Ces courtiers ne peuvent plus maintenant faire d'affaires ? R. Nom, nous
éprouvons un graud besoin de libre compétition.

* Par le Président :

Q. Bien, vous avez dit que le profit sur les sucres était de5 i 6 pour cont
R. J- n’ai pas dit 6. Je crois qu’il est de 5 pour cent ou & peu prés.

Q. Cela parait satisfaire les marchands de gros, 4 I'heure qu’il est ? R. Oai.

Q. Savez-vous pour quelle raison ce profit n’est pas doublé ? R Ils ont lemoyen
de le faire, s"1ls le désirent. 1ls ont le monopole du commerce, et n'out hesoin pour
cela que du consentement ou de la connivence des raffineurs.
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Q. Ilg pourraient en élever le prix de 20 pour cent, 8'ils le désiraient ? R. Oui,
mais alors nous pourrions 1mporter nos sucres.

Q. Mais ils pourraient encore réaliser un gros profit sans que vous pussiez
néanmoins importer ? R. Je le suppose. ,

Lar M, Fisher : !

Q. Avez-vous j«mais calculé 4 quel prix vous pouviez importer votre sucre ?
R. Jo sais que j'ai acheté——

Q. A plus bas prix? R Non, mais souvent au méme prix que le sucre granulé,

Par le Président :
Q. De qui achetez vous? R. De MM. J. A, Matthewson et Cie.
Par le Piésident :

Q. Quelle est la qualité de ces sucres importés comparée 4 celle de notre sucre

granulé? R. Aussi bonne, je puis vous I'assurer.
Par M. McKay :

Q. Vous la cousidérez aussi bonne que celle du sucre granulé? R. Oui, égale-

ment bonne, mais comme il a été dit, je ne trouve nucun défaut & notre sucre granulé,
Par M. Fisher:

Q. Trouvez-vous quelque défant an sucre jaune? R. Je n’ai habitusllement rien
a faire qu'avec les qualités supérieures. Il m’est passé quelques lots de qualité infé~
rieure entre les mains, et jo ne les ai pas trouvés ce qu’ils auraient di étre, je pense.

Q. Ces sucres ne sont pas aussi boms qu'ils Vétaient il y a quelque temps?
R. Comme je I’ai déji dit, je ne commerce que sur les sucres de qualités supérieures,

Par M. Wood ( Westmoreland) : ,
Q. Les courtiers font-ils quelque affaire avec les sncres jaunes? R. A présent ?
Q. Oui? R. Jemne saurais dire. Pas & ma connaissance.

Par M. Bain (Wentworth) :

Q. Y s-t-il queique ditférence cntre le sucre jaune d’aujourd’hui et celui que nous
avions par le pas-é, sous le rapport du poids et de la qualité ? R. Il est beaucoup
plus pesant, mais je dois dire que les barils sont plus gros.

Q. Les raffivours font les barils plus gros? R. Oui, quelque pen, mais malgré
cels, jo crois le sucre plus pesant qu'il 'était auparavant.

Q. Le suore est plus pesant et plus dense? R. Oui.

Par M. Fisher :

Q IEwi-ce dii & plus d’humidité dans le sucre ? R. J’ai lieu de le croire, mais il

m’arrive rarement do taire des affaires dans les qualités inférieures du sucre jaune,
Par M. Bain ( Wentworth) : :

Q. Votre remsrque ne s'applique pas aux sucres fins ? R. Non, je ne leur
trouve aucun déjaut.

Q. Les barils ront de méme volume 6% de méme poids qu'anciennement ? R.
Les barils ront plus gros; mais quant aux sucres sur lesquels je comuercs, jo ne leur
trouve absolument aveun défsut,

Q. Lexy sucres juunes seuls sont plus mouillés ou plus humides qu'auparavant?
R. Oui, il fant quelyueifois un travaii agsez ardu pour les faire sortir du baril,. Un
énicier en détail des faubourgs avsu:t plas de sujet de plaintes & cet égard que moi.

Par M. Boyle :

Q. Cette qualite inférienre n'a t-elle pas été fabriqués pour satisfaire aux exi-
gences du marché ? R Je n'en sais rien; pas 4 ma connaissanse du moins, Il me
faut les plus belles qualités pour les besoins de mon commerce.

Par M. Bain (Wentworth) :

Q. Vous rappellez-vous d’une hausse aprés la destruction de Ia raffinerie du St
Laureut pur lo teu l'an dornier 7 R, Je ne me rappelle pas 8'il y a en une avance
immédiatemert aprés qu’elle a été briilée, mais jo sais que les prix ont haussé vers
ce temps-la. :

Q. Le» sucres furent colés plus haut alors 2 R. Si je me rappelie bien, les prix
étaient un peu plus élevés,

Q. Combien & peun prés? R, Je ne puis dire positivement, mais aatant que jo
puis me rappeller, j'ai fait des achats en mai, et quelque temps aprds, il y a en une
légére hausse, :
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Par M. Fisher :

Q. Quello augmentation ? R. Je crois avoir acheté un lot an méme priz qu’au-
paravant, mais peu ap1ds j'ai payé & de centin de plus par livre, au meilleur de ma
connaissance.

Par M. Guillet :

Q. Vous étes-vous formé quelque idée des meilleurs moyens &4 prendre pour em-
pécher ces coslitions ? Bien, je ne sais si le parlement a le pouvoir d'en défendre
Pexistence; mais suivant moi, le moyen le plus simple et le plus prompt serait de
réduire les droits sur les sucres raffinés, cela les tuerait sans doute en peu de temps.

Par M. Fusher :

Q. Cela permettrait aux détaillants d’importer ce qu’ils voudraient 2 R. Oui,
ce monsieur m’a demandé mon opinion sur le meillour moven d’écraser et de faire
disparaitre ces coalitions. Je crois que le seul qui puisse facilement atteindre ce but
serait de réduire lo tarif des droits.

Par M. Guillet :

Q. Dans votre pé.ition, vous dites que vous croyez que la fabrication du sucre
raffiué a 616 un grand bien pour le pays ? R. En leur accordant une protection con-
veunable ; mais 81 on abuse de cette protection, nous avorns tonjours eru qu'il serait a
propos afin de remédier 4 cela, de faire certaine réduction des droits, non pas telle
qu’ello empéche le raffinage du sucre en Canada, mais suftisante pour permettre
I’entrée d'aatres sucres dans le pays.

Par M Wood (Westmoreland) :

Q Vuus dites que les raffineurs ne vendent pas plus pour cela? R. Jenele
pense pas. -

Q. Obtiennent-ils de meilleurs prix ? R. Je dois dire que notre association a va
que la coalition ne servait la raffinerie en aucune manidre, qu’elle ne vendait pas plus
de sucre, ot gu'vlle n’y gagnait rien. M. Drummond nous a assaré qu’elle n’était
d’ancen bénéfice pour la raffinerie et qu'il la verrait s’éteindre demain sans g’en sou-
cier ie moins du monde.

Q. Les membres de votre association ne désiraient avoir que le méme avantage
que Jes mavchands de gros ? R, Précisément.

Par M. Fisher : ‘

Q. Quel est le but des raffinears, suivant vous, en consentant & cot arrangement ?
R. Je n’ai aucun doute que lear objet est de concentrer leurs ventes en aussi pea de
mains que possible et de vendre par gros lots.

Q. Quel est leur objet en concentrant leurs ventcs entre peu de personnes ?
R. Tis dirposent de leurs produits en peu de mains sans uvoir le trouble de tenir
auntant de différents comptes par tout le pays.

Q. C’est un avantage assez insignifiant il me semble. Pensez.vous que cela
suffi-e 4 iLduire les raffinenrs & comsentir 4 un ariangement de ¢o geure I K. Nous
Pavons pensé.

Q Vcus ne pensez pas que les raffineurs refirent aucun avantage en ancnne
mariére ? R. Nous I'avons dit dans notre pétition (Exhibit N° 12). Nuus ne pensons
Ppu> yue cotte coalition les affocte de cette maaiére.

Q. 1l me semble que Jes raffineurs ne consentiraient pas 4 an tel arrangement
pour cette raison seule ? R. M. Drummond nous a assurés gue tant qu'a lui, la
ligue ne Vaffectait pas du toat.

Q. Cette coalition pourrait-elle se maintenir sans les raffineurs ? R. Non,
certainement.

Q. I1dépend des raffineurs de briser la ligne quand ils le voudront ? R, Entidre-
ment.

Q. S'ils 8’en retiraient, tout I'édifice s’écronlerait ? R. Immédiatemont.

Q. Les épiciers de gros ssuls ne pourraient en soutenir I'existence ? R. Non.

Par le Président : ‘

Q. M. Drummond a-t-il dit queles épiciers de gros avaient exercé quel que pression
sar lui pour le foroer 4 réduire le nombre de ses clients. N'a-i-il pas dit qu’ils I'avaient
menacé d’abandonner le commerce du sucre s8'il n’acceptait pas leurs termes ? 1l ne
nous a jamais dit cela,
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Par M. Fisher :

Q. Il n'est pas 4 votre connaissance que le commerce de gros it jamais menacé

ies raffineurs en ancune maniére? R. Non,
Par le Président :

Q. Savez vous si des menaces ont été faites par les épiciers de gros? R. Je
n'ai auncuno connaissance personnelle de cela, jen ai entendu parler ici pour la
yremiére fois. Jo n’'en savais rien.

Par M. Fisher :

Q S js vous ai bien compris, vous disiez il y a quelques moments que c'était
parce que vous no pouaviez pas importer que les épiciers de gros pouvaient contrdier
votre commeorce ? R, Précisément, le tarif rend presque impossible I'importation du
gucre,

Q Si vous pouviez l'importer, la coalition des épiciers de gros ne pourrait
eflectuer son bnt ¢ R. Pas du tout, certainement. Nous ne dépendrions plus d'eux
pcur nos approvisionnements,

Pur le Président :

Q. 11 vous fandrait importer tout le sucre, parce que sans droits protecteurs,
il ne s'en fabrignerait pis en Canada ? R. Nous pensons que les droits pourraient
étre suffizammont protectours, sans mettre les épiciers 4 méme decréer un monopole.

Par M. Boyle :

Q. Si la coaliti)n pouvait 8tre brisée par ce moyen, cela vous serait aussisatis-
faisant ? R Co.taincment. Nous désirons que cette industrie soit protégée.

Q. Je pense quo Ja pétition dont il est fait mention ici (Ezhibit N° 12) expose
que vous 8tes on fuveur d'une protection raisonnable ? R, Oui. -

Q. Et ¢'est I'opinion de votre association ? R. Oui.

,Q Quand vous dites qu'ane réduction de tarif serait un bon reméde, vous parlez
pour vous ot non pour l'association ? R. Pour moi-méme ; on me demandait mon
opIinn.

d Q Savcz-vous quelle protestion il y a sur le suere ? R. Je connais les droits
sur 1 sucre,

Q. Quels sont les droits sur le sucre raffiné ? R. 35 pour cent, jo pense,

Q N’y a-til pus des droits gradués sur ce sucre ? R, Je le pense, oni; mais la
chose ne m’est pas 1183 familidre. ‘

Q. Vous ravez qu'il y o un droit aur les sucres bruts et que les raffineurs ont &
Paequ tter 2 R, Oui.

Q Connaissez vous quolle est 1a différence des droits entre le sucre brut et le
raffié ! R Je nosuurais le dire,

Q. Savizvous qu'uls rouy d’environ 60 centins par 1001bs? R. Je na le sais

pis.
Par M. Fisher :

Q. Vous purlivz d’importation ot vous disiez qu’elle était impossible. Savez vous
A combivn ~'é'¢verniont les droits sur le sucre granulé importé d’Ecosse? R.Je
Ihgnore. Jo n'en ai jimais importé moi-méme.

Q. Jo pensais gne vous aviez éindié le tarif afin de voir si vous pouviez
importer ? R. Je ne I'ai pas fuait, j'ai entendu parler des frais d’importation
des sucres de qualités supérieurcs.

Q Des sucics juunes de qualités supérieures~—pouvez-vous me dire ce qu'ils sont ?
R. Jo re m’en rappelle pas & présent.

Par M. Landry :

Q Je voudrais vous demander une seale chose. Vous pensez que les raffineurs
ne font pas eux-mémes plus de profit par cette coalition ? R. Nous le pensions ainsi
& la dato de la } é.ition,

Q Buen, les prefits, d’aprés vous, sont peu de chose ? R. Je dirai que quand
nous avons faiu cette péLition, nous pensions que o'était entidrement sous ls pression
oxercée par la  rpovation des Epiciers de gros que les raffineurs avaient consenti &
entrer dans la ligue, ot nous avions l'assurance de M. Drummond que, pour lui, la
ehoze ne valait pas un sou,
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Q. Alors le bénéfice serait tout en faveur des épiciers de gros ¥ R. Précisément,

Q. Leur profit alors, il me semble, dépendrait plutdt de l'extension de leurs
affaires que de 'avance dans les prix ? R. Fas autant des prix plus élevés que de
P’avantage qu'ils ont de pouvoir fixer leur prix de vente. Ils ont ainsi un profit fixe
certain,

Q. Suis-je exact dans ma conclusion que les épiciers de gros n’obtiennent pas,
au moyen de ia ligue, des prix plus élevés mais un marché plus considérable? R, Gh,
ils contrdlent le marché, Tous les détaillants sont obligés d’acheter d’eux,

Q. De fait, aprés avoir fixé leur prix de vente, l'élévent-ils guelquefois eux-
mémes ? R. Ils le font, pour ainsi dire, avec leur profit. C'est un cerlain profit ixe
qu'ils sont sirs de faire, quelle que soit la hausse ou la baisse sur le sucre. Cela
leur est assuré en sus de leur prix d’achat.

Q. Je ne puis comprendre, si cela ne fait aucune différenco, que dans la hausse
ou la baisso du sucre, ils aient toujours les mémes profits ? R. Ils ont le méme profit
en tout tomps, il est fixé chaque semaine, Les profits ne varient pas. .

Q. N'en aurait-il pas été ainsi, ou n’en Stuit-il pas ainsi avant l'existence de ces
coalitions ? R. La compétition était plus iibre alors. Il n’y avait pas de profit fixe
et certain, Nous poavions acheter du sucre partout ol noas le trouviens & plus bas

rix,
P Q. L'arrangement a-t-il augmenté les profits dans votre opinion ? R. Oui.
Par M. Guillet :

Q. Pendant la derniére année, le prix du sucre a avaneé considérablement ?
R. Oui, pendant V'année derniére.

Q. Si les commercants de gros abandonnaient la coalition, vous pourriez
fréguemment obtenir du sucre d'enx & plus bas prix que V'avance entiére que vous
payez aujourd’bui ? R. Oui, probablement.

Q. Tandis que maintenant vous avez & payer l'augmentation entiére d'urn quart
de centin an-dessus du prix 1éel ? R. Précisément de semaine en semaine, en sui-
vant le cours des prix. '

Q. Il n’y a aucune chance de compétition ¥ R. Non.

Q. Le public aurait le bénéfice de cette compétition, #'il n’y avait pas de ligue ;
vous pourriez vendre & plus bas prix en achetant 3 moins qu'a I'augmentatioh entidre
qu'on exige de vous aujourd’hui ? R, Précisément.

JorN RoBERTSON, est assermenté.

Par le Président :

Q. Ou demevrez-vous ? R. Au carré Philip, A Montrésal.

Q. Quelle est votre occupation ?  R. Epicier.

Q. Voulezvous nous expliquer ce que vous croyez étre une injustice faite i votre
commerce ¢ On m’a informé que vous veniez ici pour exposer ce que vous considérez
comme uno injustice ? R. Je dois commencer par vous dire que je ruis snjet anglais
et qu'il est contre toutes les rotions de loi anglaises que je pos-éde de voir qu’on
puisse boycotter un sujet anglais ou conspirer ainsi contre lui. Je ne suis pas un
légiste, et je puis me tromper ; mais quand une, deux ou trois personnes se coalisent
pour amener la défaite d’'une autre, jappelle cela une comspiration. C’est mon
opinion et ¢’est I’interprétation que je donne a leur acte, '

Par M. Landry :

Q. Nous voulons avoir la preuve que cela se fait ? R. Le cas ¢st bien simple.
Jo vais plus loin, je prétends que comme sujet anglais, ma piastre vaut autant que la
votre. Je crois que ceci est une de nos meilleures objections contre la ligue. Nous
avons d’autres coalitions, mais celle du sucre est la pire de toutes. Je n’y suis pas
admis du tout, joe ne puis acheter d'elle. Je suppose que c'est ce qu'on appelle
“ boycotter” en Iriande, je me sais ce que vous appelez cela ici ; j'appelle cela une
conspiration. Je m’oppose & cela de toutes mes forces, L’injustice de la chose con-
siste en ce ju’un homme ne peut acheter A cause de la position oit il se trouve placeé,
méme lorsqu’il a ’argent pour payer tout ce qu'il achéte, Un raffineur doit certai-
nement pouvoir choisir ceux a qui il vendra, g'ils n'ont pas V'argent en mains pour
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payer lears achats, Nous dépendons tous de la loi pour notre protection ; jai droit
de faire des affaires avec mon argent dans un étublissement public, et jo prétends
qu'upe reffinerie protégée par la loi en est un; ainsilorsque jo m'y présente avec $100
Jje soutiens que mes $100 valent autant que celles d’aucun membre de la Corporation
des Epiciers. Nous p’avons plus ce privilége-]d maintenant. Il nous est enlevé par
Taction de la corporation et des raffineurs. Il y a deux parties 4 tout contrat. Que
M. Drummond dise que les ruffincurs ne font pas partie de la coalition, ¢’est trés bien,
Mais il v’y a pas de coalition possible szns eux, 11 est elair qu'il ne peut y avoir de
contrat sans qu’il y ait deux contractants, et il a été passé un marché 4 mon détri-
ment par ces deux parties. J'ai tenu une épicerie 4 Montréal, au méme endroit,
depuis 1876, et j’ai commencé 4 acheter mon suere 4 la raffinerie la méme asnée, jai
continué & le faire jugqu’a I'an derpier (je me crois pas en avoir acheté dans lcs 12
derniers mois), et 'y ai dépensé beaucoup d'argent. J’ai trouvé bien dur qu’clle
vienpe me dire un jour qu’elle ne peut plus me verdre de sucre. On m’a dit: “ I}
vous faudra dorénavant acheter des épiciers de gros.”
Par M. Lardry :

Q. 1l me semble que vous fericz micux de nous dire quand cela a été fait, par
qui, on en vertu de quelle autorité on I’a fait ? R, Je n’ai rien ici par écrit. Je puis.
vous donner le nom de celui qui me I'a dit.

Q. Que représentait celni qui vous a apnoncé cela? R. (était un employé
représentant la raffinerie qui m’a re¢u ainsi, moi, un de ses clients depuis 17 années.

Par M., Fisher: :

Q. Vous vous dtes présenté i la raffinerie pour acheter ? R. Oui.

Q. Et pour quelle raison a-1-on refusé de vous vendre ? R, On ne m’a pas
refusé directement, mais on m’'a demaadé unm prix tel qu’ul m'était impossible
d’acheter.

Q. Avez-vous trouvé la raison pour laguelle on vous demandait ce prix? R.
J'ai demaundé pourquoi, et on a refusé de me répondre. J'ai demandé sicela était dix
sux membres de la Corporation des Epiciers, on n's pas voulu me répondre, Je con-
naissais les prix do la corporation.

Q. Vous a-t-on offert 1a liste des prix de 1a corporation ? R. Jamais.

Par M. McKay :

Q. Etes-vous marchand de gros et de détail 2 R. Je suis épicier de gros quand
Je le puis.

Q. Vous faites le commerce de détail 2 R. Le commerce de détail.

Q. Vous appartenez & 'Association des Epiciers de détuil de Montréal ? R.
Oui, monsieur. Je devrais vous dire qu'on m’s demandé A la ruffiverie si j6tais
épicier de gros. J’ai vendu de £00 A 700 barils de sucre snnuellement pendant les
3 ou 4 années dernidres.  J'aiiciune liste des prix que j'ai payés pour vous montrer

.plus clairement les changements qui ont eu liew. B noverbre 1885, j'ai ache1é 75
barils de sucre granulé 4 $5.v5, moins 2% pour cent, on 4 mois; ce qui vaut
mieux que d’étre obligé de payer comptant, vous 8tes hommes d’atfaires et vous
pouvez en juger. J'aurais pu avoir 4 moissi je 'avais désiré on payunt une partie comp-
tant ; nous considérions ceci micux gque d’avoir & payer striclement dans 14 jours.
On ne peut plus avoir 4 mois muintenant, Ceci v’était pas acheté 4 la raffinerie.
mais ¢'était son sucre.

Par le Président :

Q. Je pense que le terme accordé pour le paiemont du sucre est de 2 mois ? R.
Les épiciers de gros n’avaient pas toujours cela.

Q. Le délai accordé par les épiciers de gros est généralemont de 60 jours 2 R.
Oui, depuis un an ou environ.

Q. Ilen a été ainsi & Toronto depuis plusieurs années ? R. C'est la rdgle &
Montréal.

Par M. Guillet :

Q. Qu'avez-vous 4 dire sur le prix du sucre ? R. Voici une liste avec les dates.

Q. Cétait en 1886? R. ler novembre 1886, $5.95, moins 2} pour 100, ou 4
08 b mois. Si je paie comptant j'ai 'eccompte. 2 novembre 1856, j'ui acheté A cette
2 JOHN BOBERTSON,



61 Victoria. Appendice (No. 8)  A. 1888

date un petit lot de sucre granulé pour lequel j'ai payé 6.5. Ainsi, vous voyez P’avan.
tage que nous avons A acheter par gros lots.  J’ai en 15 barils & $5.95, mais j'ai df
payer 6% pour un petit lot de 10 harils. Maintenant, sur leurs propres admissions,
les plus bas prix pour le sucre grannlé—

Par le Président :

Q. Quel escompte avezvous eu sur les 10 barils ? R. 2% pour 100 dans les 14
jours. Le plus bas prix a été de $5.85 argent net, c’est-d-dire sans I'escompre de 23
pour 100.

Par M. Guillet :

Q. En quelle année ? R, 1887. Et on avait Iescompte des 5 centins qu’on

vetranchait, ce guni est encore une diminution.
Par le Président =

Q. Cela réduisaiv le prix a $5.807 R. Oui. 17 février 1887, Clest alors, jo
pense, que le sucre a été & meillour marché. Vers cette date, jo ne suis pas exacte-
ment certain du jour, j'ai acheté 50 barils & 6 centins; 22 février (c’est-d-dire 6 jours
plus tard) 93 barils & 6 ceutins aux mémes termes, 2% pour 160 pour argent comptant
dans les 14 jours. Je pensais que le sucre était alors un bon placement, ¢’est pourguoi
i’ai crudevoir en acheter plus qu'il ;’en fallait immédiatement, 143 barils en 5 jours.
Je ne m'étais pas trompé, le sucre a monté counsidérablement peu aprée. 1ler juin
187, jai acheté 100 barils & 6% centins.

Q. Quand la coalition w'est-elle formée? R. Vers cette date ou un peu avant,
vers le ler mai; cet achat a été fait aprés son organisation.

Q. Alors les prix se sont élevés ? R. Je ne pense pas que lahaunsseait 6té cansée
par sa formation, Je voudrais 8tre bien compris 13-dessus.

Q. La chose est arrivée cependant? R. Oai. Le ler juin 1887, j'ai acheté 100
barils 4. 6% centins. Je pense que la raffinerio vendait alors 63; si ce n'était pas ce
jour-la, c'etait le jour snivant, C'était 1 de centin de moins qu'a la raffinerie,

Q. Qu'avez-vous payé? R. 6% centins et 2% pour 100 ou 4 mois. Je veux prouver
ceci: que la ligne m’a causé une perte réelle, non seulement la perte de } de centin
par livre et 1 pour 100 d’escompte, mais elle m’a privé de 'avantage de me servir
de mon propre jugement, Bt Vexpérience que jai acquise et qui me faisait
acheter mon suere quand je pensais qu'il était mieux de le faire, ou d’en acheter de
petites quantités quand je savais qu'il ne convenait pas de l’acheter par gros lots,
cette expérience ne m’est d’ancune utilité 4 présent. Maintenant, nous n’avons plus
d’avantages de ce geuvre,

Par M. McKay :

Q. Vous pouvez acheter des marchands s gros? R. Certainement,

Q Vons avez & puayer les prix gu'ils demandent? R, Oui, mais auparavant
J'avais I'avantage d’acheter par plus grop lots,

R NQ. Vous ne pouvez obtenir de meilleurs termes pour 500 barils que pour 52
., Non,
Q. 500 barils ou 15? R. C'est la méme chose.
Par M. Boyle:

Q. Vous auriez {'avantage d'une hausse sur le marché? R. Sans doute, car il
ne nous est pas défendu d’acheter plus de 15 barils & Ia fois, si nous désirons le faire;
mais nous re pouvons avoir d’autre avantage gue celui qui résulterait d’une hausse
fur le eucre.  Nous avions autrelois un avantage en achetant par gros lots,

Par M. Landry :

Q. Vous n’avez pas le méme avantage que ceux qui font partie de la corpora-
tion? R. Non, ¢’est Ia ¢l je trouve I'injustice ; mon argent est aussi bon que le leur,

Q. Ceci n’a-t-il pas lieu pour toute chose dans le commerce? R. Nop, monsieur.

Q. Nexigez-vous pas, vous marchands de détail, que les épiciers de gros ne
fassent pas le commerce de détail de quelques autres classes de marchandises, tel qne
le 1hé et antres articles? R. J'ignore il existe aucun arrangement 3 cet effet, mais
Je sais que &'il en est, les épiciers de gros ne s’y conforment pas. Daus les autres
ligues que je connais, on vous recevraou on recevra qui que ce s0it pourva qu'il achate
la quantité voulue, que vous apparteniez au commerce de gros ou de détail. Je puis
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m’adresser & tout fabricant d’amidou de savon, de pondre 3 boulanger, de biscuits, -
d’amidon de Bergor, de bougies, de gin, de whisky et d’une foule d'autres articles
pour lesquels il existe des ligues, ot jo serairecu partout pourva gue j'achéte la quan~
tité requise.

Q. Ces ligues n’ont trait qu’a la quantité & acheter? R. Oui, elles n’excluent
personue, pourvu qu'on achéte la quantité. La seule condition imposée est de ne pas
vendre au-dessous du prix de gros; c’est-i-dire on ne veuat pas que je vende en gros &
plus bas prix qu'ils ne le font, :

Q. Clest-a-dire & plus bas prix que vous payes l'article? R. Ils ont une échelle
de prix. Vous payez tant 8i vous achetez 10 boites d’amildon, tant pour 25 et tant
pour 100 boftes. Vous ne devez pas vendre 4 moins que leur plus bas priz. 1l me
taut acheter 100 boites d’amidon, mais on no me demande pas 4 quel prix je doisle
revendre en détail, seulement je ne dois pas le revendre en gros moins que leur plus
bas prix.

Par M. Fisher:

Q Si on vous permettait de faire partie de la coalition dusucre, vous ne vous y
objecteriez pas? R. Oui, certainement,. ,

Q. Votre objection contre la lizue est qu'on ne vous permet pas d'en faire partie
parce que vous étes détaillant? R. On ne me permet pas d'y eprtrer, mais 'y suis
opposé en principe. Elle ne vaut rien pourles épiciers de gros, ou pour aucuue aatre
personne,

Par M. Landry :

Q. Votre objection n’est pas contre la ligue elleméme, msis seulement parce
-qu’elle ne comprend pas tout le monde? R. Elle est pire que les autres. Toutes
sont munvaiscy, mais celleci est 1a pire de toutes.

Q. 8i on vous permettait d’en faire partie, vous ne vous y objecteriez pas pourva
qu'on y laissit entrer votre voisin ? R Eile me dicte les conditions auxguelles je
dois vendre. .

Q On le fait aussi pour d’autres articles, et si vous faites une objection, faites-la
au moins d’une mabnidre péremptoire? R, Je m'object: & toute coalition en principe,
mais nous devons nous soumettre 4 beaucoup de chores, ne pouvant faire autrement.,

Par M. MeKay:

Q. Vous entrez en quelque sorte dans une coalition quand vous consentez & ne
pa}s; vendre certaines cho-es au-dessous d'un certain prix ? R. Il y a des raisons pour
cela.

Q. Cest un fait, cependant? R. Oui, mais il y a des raisons, Je n’ai pas encore
fait ma fortune. Je ne suis pas préta abandonner les affaires. Ii est impossible
d’obtenir ces marchandises sans signer I'arrangement. 1l faut signer oun se passer de
ces articles.

Puar M. Fisher :

Q. Et promettre de vendre & certains prix? R. Ces coalitions ne fixent pas
notre prix de détail, mais nous ne pouvons vendre en gros & plus bas prix qu’enx,

Par M. Landry :

Q. Est-ce que votre association des détaillants n'exige pas des marchands de gros
qu’ils ne vendent pas aux prix du détail? R. L’'association I's demandé, elle a fait
des remontrances, mais elle ne I'a pas exigé,

Q. Faire uve semblable représentation, c'est presque la méme chose qu'une
exacuon? R. Je dirai autrement les choses. Il 0’y a jamais eu d'intention de les boy~
cotter.

Q. Vous le leur avez demandé, et ils ont covsenti ? R. L'asscciation a pu le faire,
mais je ne sais pas si elle I’a obtenu; jo ne suis pas en position de savoir si elle ne I’a

pas fuit.
Par M McKay : v
Q. Encourageriez-vous un homme gui irait par les rues vendant aux pratiques
qui s'approvisionnent chez vous? R. Je 0’y suis pas obligé; je n’aimerais par cela.
Q. Qui roaffre de cela, pourva que le marchand de gros puisse vendre sux prix
de détail ? R. Je crois qu’a la longue le consommateur en souffre, parce que I'épicier
74 JOHN ROBERTSON.
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de gros fait un profit beaucoup plus élevé. J'ai prouvé gue jo pouvais vendre &
meilleur marché. Ces gens achétent une boite de thé, et patent 15 centins la livre
au dela du prix auquel jo la {eur aurais vendue.

Par M. Wood :

Q. Approuvez-vous la division du commerce en deux classes, le gros et le détail ?
R. Non; je suis en faveur de la liberté pour tous; cela ne peut faire de tort i per-
sonne. Je prétends qu’il n’est pas raisonnsble gqu'un commergant de gros fasse le
commerce de détail. C’est-14 mon opinion ; je ne pense pas gue ce s0it un crime,

Par M. Gillmor :
Q. L’épicier en détail n’encouragerait pas un tel homme ? R, Non,
Par le Président :

Q. Vous parlez d'autres articles au sujet desquels il existe des coslitions dans
votre commerce. Nous avions I'antre jour devant nous un témoin gui nous a dit
qu’il 0’y avait de coalitions que pour trois articles autres que le sucre. Ce mon-
sieur n’étaitjpas dans la ligue du sucre, et il pous 2 informé que les seules autres
cozlitions qui existent affectent les poudres & boulanger, les allumettes et lo tabac.
Ce sont les senles qui existent 4 pa connaissance.

M, Bain (Wentworth) —Ii a parlé des marinades, mais il nous a dit qu'il n’en
vendait pas,

Le Président.—~Nous avons nommsé plusieurs autres articles, mais ila assuré qu’il
n’en connaiseait rien. :

M. Fisher—Il a dit qu'il ne faisait partie d'ancune auntre ligne, mais qu'il ne
nigit pas qu’il en existst d’autres.

Le témoin.~1l y a celle de la poudre & boulanger dite ¢ Cook’s Friend,” et
fci, je parle de ce que jo connais ; il peut y avoir d’autres poudres 3 boulanger dans
Ia coalition, mais jo n’en suis pas certain. Ensuite il y 2 les allamettes chimiques.
Je ne tiens pas Varticle da tabac. Ensuite il y a la Poudre Nuiritive de Nestid,
P'amidon de Berger, les Marinades de Crosse et Blackwell. Cette maison ne vend
pas ainsi tous ses produits, mais ses marinades seulement. Puis il y a les biscuits
de fubrication canadienne. Tous les fabricants de biscuits ont des prix fizes.

Par M. Guillet :

Q. Depuis combien de temps 1a coalition des fabricants et commergsnts de bis—

cuits existe-t-elle ? R. Depuis deux ou treis ans.
Parle Président ;

Q. Ces prix fizes sont coux auxquels les épiciers de gros doivent vendre ? R.
Je crois que les fabricants de biscuits ont une ligue entre eux. L'un n'en vend pas &
plus bas prix que Pautre. Iis ne nons forcent pas & vendre A certain priz. Vous
pouvez acheter a 25 centins et vendre & 20 ou 21 ou & ce qui vous semblera b IL
¥ a encore ’'amidon de Brantford, et les fabricants de savon ont aussi une luwsue, je
<crois, surtout le savon de buanderie en barres de “ La Reine.” Ily en a aussi voar
différentes espdces de liquenrs, pour le gin, le rye, le whisky et les esprits rectifiés.

Q. Les importez-vous ¢ R. Oui, le gin est imports.

Q. Tous les épiciers de gros vendent an méme prix? R. Oui,

Par M. Guillet :

Q. L’eande-vie? R. Je ne connais pas de coalition au sujet de ean.de-vie.
Chaque fabricant se repose rur la gualité de ses produits. Le gin est la senle bois-
son importée qui soit I'objet d'une coalition.

Par M. Fisher ;
. Q. Yon atil pour les boissons canadiennes? R. Oui, pour le whisky de
geigle et pour les esprits rectifiés.

Q, La biére ? R. Je n’en connais pas pour la bidre.

Q. Il v’y a pas de restriction quant & la guantité de whisky de seigle de Gooder-
bam 4 acheter ? R Jo pense que oui.

Par le Président :

Q. Je pensais que le whisky de Gooderham =e vendait au méme prix en toute
quaniité, que I'escompte seulement étuit différent 7 R, Cela revient au mémae.

Q. Ce que nous voulons savoir, o’est si les épiciers de gros ont pour le “ Vieux
Whisky " un prix fixe au-dessous duquel personne n'ose vendre 2 R, Qui.
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Par M. Bain ( Wentworth) :

Q Y atil une pénalité ? R. Je ne saurais le dire, jo ne fais pas partie do I'ar-
rangement,

Par le Président :

Q. Qui fize te prix? R. Je ne sais pas,

Q. Ccux qui achétent de Gooderham et Wort’s n’ont pas besoin de signer I'ar-
yangement 7

M. Fraser.—Nous devons le signer.

M. Robertson—Ils ne vendent pas moins qu'uve demi-charge de wagon de
themin de fer.

Par M. Fisher :

Q. Vous avez parlé des marinades de Crosse et Blackwell, de ’'amidon de Berger
ot de divers uutres objets tous fabriqués par 12 méme maison, medit-on? Cette mai-
son Crosse et Blackwell impose-t-elle & ses achetenrs des conditions particuliéres de
vent»? Si vous achetez des marinades, par exemple, ne pouvez-vous lo faire qu'a la
condition que vous vendrez & un certain prix? R, Oui, ou vous ne pouvez pas les
avoir.

Q. Muis ils se coalisent pour ne vendre qu’a certaines personnes ? R. Pas du
tout.

Q. Ces conditions de Croseo et Blackwell sont leurs propres conditions. Ils
1’ont pus d’arrangement avec d’autres ?  R. Pas que je sache,

Q. Cet arrangement n’est pas semblable a la coalition qui existe entre les ra ffi-
neurs ¢t les épiciers de gros ? R, Non. '

Q. Alors ’'amidon de Berger se trouve sur 1a méme liste ? R. Oui.

Q. Les autres fabricants d’amidon dont vous parlez sont membres de Ia coalition
sur 'amidon ; ont-ils entre-eux quelque arsangement quant an prix auquel ils doivent
vendre? R. Je pense que oui.

Q Ontils quelque arrangement avec quelque corporation de marchands de gros
ou de commergants quant au choix des acheteurs ? R. Jene le pense pas, Ils vendent
4 tous cenx gui prenopent la quantité requise.

Q. Ce r’est par une l'gue dans lo genre de celle du sucre? R. Non, la coalition
dn sucre est la pire que jo connaisse.

Q. Non senlement parce guw'elle est la plus importante, mais par la nature de ses
arrargements ? R. Eile est plus mauvaise pour ces denx raisons. Lesucre est un des
privcipanx aticles du commerce, il a autant d’importance que tous les autres
réaniy. C’est un article de nécessité que tout le monde doit se procurer, le pauvre
comme le riche.

Q. 1l y a une différence dans le principe de la coalition méme? R. Jole pense.

Q. Los autres coalitions ne sont qu’un arrangement pris par un seunl individa
comme Crosse et Blackwell, ou entre un certain nombre d'hommes suivant le méme
genre d’affuires, mais seulement entre eux et avec nul autre. C'est-a-dire c’est un
arrangement entro fabricants par lequel ils g’obligent & ne vendre qu’a certains prix,
mais gui leslaisse libres de vendre & qui que ce soit, pourvu qu’on achéte une certaine
quantité ?  R. Oui, & toute personne qui prend cette quantité.

o Q. Mais ne force pas Y'achetenr A vendre a prix fixe? R. Ils le font quelque-
ois.

Q. Mais ces fabricants vendent 4 tout le monde? R, Oui, le consommateur
pent acheter #'il lui plait. :

Q. Le montant de la vente ragle le prix ? R. Oui.

Q. En tant qu’elle régle le prix, la coalition est la méme que celle da sucre ?
R. Dans ce sens, oui, en tant gw'elle régle le prix.

Q. Mais ces coalitions ne poussent pas les choses au point de refuser de vendre
R. Ces fabricants vendent 4 qui que ce soit.

Par M. Landry :

Q. Mais le consommateur en souffre, si le commerce n’en soufire pas? R, Jo-
ne dis pas eela.
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Far M. Boyle :

Q. Vous ne pouvez rien vendre en détail 4 plus bas prix que vous achetez er
gros 2 R. Noon.

Par M. Bain (WentwortR) :

%Q. Iis vous obligent & ne pas vendre & plus bas prix qu'enx, ou & meilleur mar-
ché que leur prixde vente en gros ? R, Ils nous donnent certain escompte, mais
les prix sont les mémes dans la plupart des cas. (’est 5 on 10 suivant ia quantité
achetée, mais vous ne devez pas vendre moins gae le prix original. Prenez la pou-
dre “ Cook’s Friend,” par exemple, le prix est de $240 la douzaine, pour tout le
monde ; wais ils donnent & celui qui en achéte une certaine quantité un certain
ezcomyic; I'acheteur ne doit pas toutefois vendre au dessous de $2.40.

Par M. Fisher :

Q. Il '’y a pas d’avance fize sur le prix d’achat? R, Non, mais cette poudre:

ne peut étre vendue 4 moins de $2.40.
Par M. Boyle :

Q. Qnel est Pescompte? R. Je ne pense pas pouvoir divulguer les affaires d'ene
autre persoune.  Je crois que cela ne serait pas bien. Ce n’est pas mon affaire, et
ce serait me méler des affaires d’autrui.

Q. Cest se méler de commerce seulement, parce que le profit va au commerce ?
R. Si le comilé pense que je dois répondre, je répondrai que c’est une question &
laquelle vous ne devriez pas me forcer de 1épondre.

LPar M. Guillet :

Q. Le prix en est-il plus élevé pour le consommatenr ? R. Pas du tout.

Q. Ne prépare-t-on pas un plus petit paquet pour une livre? R. Le paguot de
“Cooks Friend,” est plus petit, mais ils ve disent pas que ¢'est une livre,

Q. Mais sa forme est telle qu'il pourrait étre vendu pour une livie? R. Je
pense que le paquet pése de 12 & 14 onces,

Q. Et peut étre vendu au consommateur saus qu'il le découvre. R. Je n’en ai
jamais cu dans ma boutigue.

Par M. Landry : .

Q. Quelle es: la pénalité infligée 4 celui qui vend au-dessous du prix de gros;
peut-il avoir encore des marchandizes ? R. A $2.40, ils vendent a tout le monde.

Q. Et vous avez l'escompte ? R. Non, pas & moins de souscrire a leurs condi-
tions.

Q. 8i vous refusez de le faire ? R 1ls ne vous en vendront plas.

Par M. McDougall :

Q. Iis doznpent le méme escompte & toute personne achetant de petites quantités,
que ¢e soit un marchacd ou mon? K. Jo mne puis répondre & cela. On suppose
qu'ils e fout. Je le crois,

Par M. MecKay .

Q. Dans ce cas, le prix est de $2.40, et si vous vendez & moins que cels, donnant
au consommateur le bénéfice de 'escompte que vous avez obtenu, vous allez contre
votre engagement ? R. Oui.

Q. Et pour pénalité, vous n’avez plus de marchandises ? R. Non.

Q. Lo cousommateur souffre de cet arrangement? R Ob, non.

Q. Vous pourriez, n'est-ce pas, donner le bénéfice de votre escompte? B.
L’escompto ne peut pas étre divisé, il est trop faible.

Q. Vous ne pouvez agir comme bon vous semble ? R. Vous ne pouvez vendre &
moins de $2.40.

Q. Si vous désiricz vendre & une pratique de la poudre ¢ Cook’s Friend & bon
marché afin de vons l'attacher, vous simeriez pouvoir le faire ? R. 11 faut suivre
Pengagement. '

Q. Il y 2 un engagement ? R, Oui.

Q. Vous ne pouvez traiter vos pratiques comme vous V'entendez & I'égard de:
certaines marchandises ? R. 11 ne ncus est pas permis de la vendre ‘au-dessous dz
prix,
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Par le Président : -

Q. Aucun arrangement n’est nécessaire, si je vous comprends bien, parce qu'ils
vous vendent & un prix tellement élevé que vous ne ypouvez pas revendre A moins ?
R. Oui, on peut ncheter 'article partout a $2.40, maix si vous voulez obtenir 'uvan-
tage de Vescompte, vous devez vous engager 4 ne pas vendre 4 moins de $2.40.

Q. La seule protection qui reste au public est la compétition d'une douzaine
d’antres fabricants qui prétendent avoir et qui ont probablement, & vendre un aussi
bon article ? R. Oh, oui.

Por M. Fisher :

Q. On m'’informe que pour 'amidon, les fabricants sont arrangés de maniére a
vendre tous su méme prix ? R Lies fabricants d’amidon canadien, oui, je le pense.

Q. Et pour les biscuits c’est la méme chose ? R. Les fubricants de biscuits sont
arrangés de méme, je pense, Ja majeure partie du moins.

Q. Leur associstion les engage-t-elle 4 ne pas vendre au-dessous d’an certain
priz ? R. Je ne le pense pas. L'association ne fait rien que fixer le prix de vente
your les détaillants,

Q. Tis vendent & qui que ce soit ? R. Oui, & tous.

Q. 1is différent en cela des fabricants d’amidon et de suere ? R, Oui.

Q. Je voudrais en arriver i savoir si c’est une gimple association ou engagement
entre enx, ou si ¢'est une association au moyen de laquelle les fabricants exercent
nne pression sur les épiciers de détail. Il me semble qu’il y a ici une distinction
entre une conspiration et un arrangement commercial. Dans an cas, M. Robertson
nous dit que les fabricants de biscuits ont pris entre eux 'engagement de vendre i
up certain prix, #ans influencer personne dans la conduite de ses affaires ; mais la
question est de ravoir #'il 0’y a pas autre choso qu'un simple arrangement entre eux
relativement 4 leur commerce. R. Il 'y a gque peu d’articles de nécessité sur
lesquels on nous géne dans lu conduite de nos affaires ; avec les autres, nous faisons
¢e que bon nous semble,

Q Dauns les coalitions de I'amidon et du sncre, 8i je comprends bien, ils s'enga-
gent 1ndividuellement entre enx & vous vendre, ou a vendre & qui que ce soit 4 un
certain prix, mais vous devez, & votre tour, revendre 4 un certain prix. En d’autres
termes non seulement ils arrangent leurs propres affaires, mais ils vous restrei~
gnent aussi dans votre propre commerce ? R. C'est & peu prés ce qui existe,

Q. C’est pourquoi je tiens a faire la distinction entre un simple arrangement
commercial et une conspiration ; Ia question est done celie-¢i: quelle est la nature de
Parrangement entre les fubricants ? R. Je ne pourrais le dire,

Q. Vous dites que vous étes engagé dans un cas? R. Je connais ma partie du
contrat, mais je n’ai jamais vu une copie de I'arrangement qu'ils ont entre eux.

Par M. Guiliet:

Q. Que foraient-ils g'ils avaient affaire 4 un fabricant indépendant? R. Je ne con-
pais aucun cae de ce genre, J’en ai connu un avant la coalition, tous réduisaient
alors sériensement les prix de vente; et nous aviocs pour 4 centins ce que mnous
payons 6 centins maintenant, et toute chose en proportion.

Par le Président :

Q. Croyez-vous que la coalition au sujet du biscuit est pratiquemeni semblable
aux autres ? R. Jo nen sais rien. Je sais que nous pensions, avantlaligue, que nous
vendions trop bon marché alors, et peut-étre trop cher, maintenant. Je me puis
répondre A cette question,

Par M. Guillet :

Q. De fait, les ingrédients ne sont-ils pas 4 meillenr marché maintenant qu'ils
ne l'étaient alors? R. Je pense qu'ils le sont. Je crois que la farine est & aussi bon
marché, Les fabricants disaient ajors qu'ils perdaient de I'argent.

Par M. Fisher :

Q. Lorsqu’ils vous vendaient & 4 centins, ils disaient qu'ils perdaient de argent?
R. Je le pense. Une nouvelle fabrigue s'ouvrit et travailla en opposition avec une
autre qui existait déj8, et les deux cherchaient sans cesse a4 se détruire; l'opinion
générale, non seulement parmi les fabricants de biscuits, mais parmi les épiciers,
8 JOHN ROBERTSON.
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était que cela devait nécessairement ceszer, et un arrasgement fut concla; depuis
lors, tous les fabricants de-biscuits vendent le méme prix.
Par M, Boyle:

Q. Crosse et Blackwell sont des fabricants anglais ? R. Oai.

Q. N'existe-t-il aucun autre fabricant sussi marquant qui vende des marinades
on ce pays? R. Oui.

Par M. Guillet :
Q. Des marinades importées? R. Oui.
Par M. Boyle :

Q. Ilyena un du nom de Batty ? R. Oui; je ne savais pas qu'il y eut ane
ligue au sujet de leurs produits,

Q. N'ont-ils pas d’agents en ce pays? R. Jene le sais pas. Je n’ai pas fait
d’affaires avee eux du tout,

Q. N'est-il pas possible qu’il existe parmi ces fabricants en Angleterre quelque

.arrangement de nature 4 régler les prix en ce nays? R, C'est possible. Le docu-
ment qu'ils nous donnent & signer est un simple engagement de ne pas vendre a
moins qu’un certain prix, '

Q. Hst-ce 'agent de Crosse et Blackwell qui vous donne ce papier i signer?
R. Oui; c'était Blackwell lui-méme. 1l dit gu'il avait fait an voyage en Canada
afin de voir pourquoi ses produits ne se vendaient plus aussi bien pendant ces der-
niéres années, sur notre marché, qu'auparavant ; il apprit que les épiciers de gros ne
voulaient plus en garder parce qu'ils ne faisaient ancun profit sar ces articles, que
toue les épiciers de détail importaient directement et qu’il y avait en conséquence
tant de compétition qu’ils ne voulaient pas les prendre dans leurs épiceries; il se vit
forcé de faire cet arrangement pour les engager & prendre ses effets, et 'agent dit que
les ventes augmentent maintenant, Je ne sais quel profit les épiciers font aur ces
ventes, ni comment ils le font,

Por M. Guillet -

Q. D’autres articles doivent avoir remplacé les marinades de Crosse et Black-
well 7 R. Oui, ceux de Batty et quelques autres importations.

Q. Les marinades canadiennes ? R, Il y en a un peu. Je n'en ai pas vu qui
vaillent grand’chose.

Par M. Boyle :

Q. 1l est impossible 4 Crosse et Blackwell de faire monter considérablement lo
prix de leurs articles sans un arrangement avec les autres fabricants ? R. Vous ne
les connaissez pas si vous croyez cela. Ils sont trés indépendants. Les marinades
sont 14, et le public les demande.

M. le Président :

Q. Leurs ventes ont été diminudes, ils sont venus ici pour savoir de quoi cela
dépendait ? R. Ces marinades nous cofitaient habituellement $2.85 argent net, et se
vendaient en détail partout 4 25 centins la bouteille. Vous comprenez fucilement que
des épiciers de gros ne se rouciaient guére de cette classe de marchandise.

Par M. Wood ( Westmoreland) :

Q. Je pense que vous nous avez dit il y a quelques moments que vous éticz en
faveur de la plus parfaite liberté de commerce, relativement aux épiciers de gros et
de détail ? R. Qui.

Q. Et dans le cas de la raffinerie, par exemple, si je vous ai bien comprie, vous
avez posé en principe que toute personne qui va I3 avec son argent a le droit d’ache-
ter au méme prix que tout homme qui fait ce commerce ? R, Oui.

Q. Posez-vous en principe, alors, qu'une raffinerie de sucre ou aucune personne
dans les affairos n'a pas le droit de choisir ses pratiques ? R, Elle a parfaitement
droit de le faire en tant qu'il #’agit du paiement de ses marchandises.

Q. Oui, du moment que les pratiques arrivent avec leur argent, de I'argent
comptant, elle n'a pas le droit de faire de choix ? R. Je pense qu'il y a une grande
différence en un homme qui fait un commerce particulier et une compagnie par
actions protégée par le gouvernement; je pemee qu'il devrait y avoir pour toos
liberté entiére de commercer avec cette derniére. Je pense que celafait une grande
différence pour les pratigues. . .
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Q. Vous pensez gu’an particulier aurait ce droit, et que la compagnie ne I'a
pas? Jole pense. Je pense qu'on n’z jumais ou Uintention-—si je puis m'exprimer
aiusi-—quand le tarif a 616 arrangé pour cette protection, de permettre aux raffine-
ries de prondre les marchands 4 la gorge et de les tenir en leur pouvoir,

Q. La coalition ne peat faire moater les prix aa dela de la protection qui est
accordée aux raffineries ?  R. Non, I est tout le secret, Nous ne demandons pas
a acheter de l'autre ¢616 do l'océan. Nous pensons que le tarif devrait étre rédnits

Q. Alors vous importeriez ? R. Qui.

Q. Alors il faudra une réduction au dessous du prix auquel lesraffineries peuvent
fabriquer le sucre ? R. Je ne le pense pas, monsicur. Si eiles n’avaient pis une
trop grarde protection, nous me verrions pas ces coalitions. Illes ont trop de pro-
tection, etles en profitent,

Q. Do combien cette protoction est-elle trop forte ? R. Justement & pen prés
des £ de & pour cent. Si ce  pour cent leur éiait enlevé nous les amuserions joli-
meni. Nuus n'avons pus, cependant, Uintention de joter notre argent au vent. Les
droits sur le suere sont d’environ 62 pour cent, aussi prés que je puis les caleuler,
mais ce sont de jolis droits & payoer sar le sucre. Et ceci n'est pas pour le sucre
rafliné non plus.

Par M. Fisher :

Q Quels sont les droits sur les sucres rafficés ? R. Je l'ignore.

Le Président : —Nous ne discutons pas la politiqgue du gouvernement sur
Pimposition des droits sur ie sucre brat.

Par M. Wood :

Q. Jo ne crois pas qu'il soit utile de continuer la discussion de ce c¢dté de la
question, mais le reméde que vous proposez ne conviendraic pas dans le cas des
autres coalivions dont vous parlez? R. Elles ne sont pas formées en ce pays, an
moins beaucoup d’entre elles.

Par M. Guillet :

Q. Les allamettes? R. Les allumettes ne sont pas toutes faites par an geul
homme. Sivous ne voulez pas celles d’Eddy, vous pouvez acheter ies autres.

Q. Les rucres, les marinades et tous les articles dont vous avez parlé? R. Les
marinades sont toutes du méme fabricant.

Q. Remédieriez-vous aux maux dont vous parlez en réduisant le tarif? R. Les
griefs sont différents dans ce cas. Le reméde s'appliguerait anx articles fabriqués ow
raflinés dans ce pays.

Par M. Landry : :

Q. Ce reméle no s’appliguerait pas aux auntres coalitions? R. Elles pourraient
tomber sous ses effets, oui.

Q. Vous suggérez la réduction des droite comme un remdle contre la coalitior
du sucre surtout? R. Jo ne sais #'il m’appartient de suggérer ancune chose de sem-
blable.

Q. Vous étos d’opinion gue cela serait un reméde? R. Oui, si vous élevez le
type des sucres 4 16.

Q. Pour ce cas particulier, et non pour d’autres? R. Elevez le type des sucres
de 14 4 16 et réduisez le tarif de mauiére a permettre Yimportation de quelgues
potits lots de temps 4 autre,

Q. Ce ne serait pus §a un remade général pour briser entidrement cette maladie
de coulition? R. Je ne I, pense pus,

Q. Il no s’applignerait gu’a ce cas particulier? R. Oi.

Q. Je veux pousser cocl un peu plas loin atin d’avoir votre opinion touchant le
droit on le privilege d'un marchund & choisir ses pratiques. Suppo:ons ua cas: que
1a raffineric de sucre de Montréal, par exemple, oa celle du Canada, trouve qu'un de
ses clients, payant son sucre argeat comptant, vend an prix colitaut, ou su dessous,
sacrificut cet article, en faisant un mojen d’avertissement ou duns tout auatre but
semblable pour 'intérét de son commeres, et qu'elle voit que tout en vendant pour
argent comptant 4 ce marchand, olle perd ailleurs, & cause de cela, ne serait-ce pas
une borne raison pour refuser de lui vendre? R. Je ne sais &'l serait 1égal ou non
80 JOHN ROBERTSON,
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—

do le faire. Je pense que ce serait une bonne raison. Je ne pense pas que ce soit
sur ce terrain-la qu’ils se défendent, cependant,

Q. Je vous demandais 8'il serait juste en ce cas d’exclure cet homme de la liste
de leurs pratiques? R, Je serais disposé A le faire moi-méme,

Q. Si vous aviez vingt clients, et si vous trouviez que I’on d’eux réduit les prix,
et que, par suite, vous perdez la pratique de quelques uns d'entre eux, il pourrait
arriver que vous ne voudriez plus lui vendre, méme #'il vous payait comptant? R.
Oui. ' ‘

Q. Quelle est votre opinion de ces réductions au-dessous du prix coltant ?
‘Croycz-vous qu’a la longue le public (le consommateur) en profite ? R, Cette ques-
tion demande une longue réponse. Les circonstances sont quelque fois bien diffé-
rentes. Quand un marchand paie 100 centins daus la piastre, &'il réduit les prix,
¢'est certainement un profit pour le consommateur.

Q. C'est-a-dire sur cet article, mais si cet hcmme continue 4 faire des affaires, il
devra se refaire sur quelques autres articles? R. Il le faut certainement, ou il
devra antrement faire un compromis aves ces créanciers.

Q. De maniére que le consommateur peut obtenir un avantage temporaire sur
un article, mais pensez-vous qu'en somme il retire aucun béuéfice de ces réductions
extraordinaires de prix? R. Je ue le pense pas. Lt permettez-moi d’ajouter que
-ces réductions au-dessous du prix courant n'ont jamais eu mon approbation. Je crois
gu'un profit légitime doit &tre le bat de tout négociant.

Par M. Fisher : ‘

Q. Unhomme peut se contenter d'un moindre profit gu’'un autre, (C’est un droit
je suppose. On pourrait appeler cela abaisser les prix. Un marchand peut vendre
plus pros du prix cofitant, et faire un profit qui lui permette de vivre? R, Oui, ¢’est:
trds possible, Vous pourriez, par exemple, faire le commerce en prenant 10 pour
cent, lorsque je pourrais, peut-étre faire de 'argent dans la méme branche d’affaires
avee un profit de 7 pour cent seulement,

Par le Président :
Q. Avez vous quelquefois vendu du sucre su prix colitant? R, Certainement,
quand le marché a baissé.
Par M. Fisher:
Q. Indépendamment de la hausse ou de la baisse du marché? R. Non,
Par M. Wood { Westmoreland) ‘

Q. Si un certain nombre d'épiciers trouvaient qu'un ou deux d’entre eux en abais~
gant sinsi les prix feraient, suivant eux, des affaires malsaines et illégitimes, croyez~
vous qu'ils auraient tort d'aller ensemble dire au raffineur de sucre: “ Nous allons
prendre tous vos produits pourva que vous ne vendiez pasd ces horames? R. Qui, Je
ne pense pas que ceci regarde la question,

Q Considéreriez-vous cette conduite comme inconvenante? R. Je considére
qu'un homme doit chercher & vendre toutes les marchandises qu’il & en mains; mais
je fais une différence ici, parce que le sucre est en vente et qu'au prix élevé anquel
on nous 'offre, nous ne pouvons pas I'acheter. Je puis envoyer chaque jour & la rafi-
nerie, clle vend toujours mais & un taux si élevé quoe je ne psux pas acheter. Ceci
n'est pas la méme chose que si ses produits étaient épuisés. Un homme a parfaite-
ment le droit de vendre tout son fonds.

Q. Si un certain nombre d’épiciers, sous I'impression que I'uvn deux fait du tort
3 leur commerce en réduisant ses prix, allaient & la raffinerie et disaient: ¢ Nous
allons prendre tout votre sucre, si vous ne vendez & personne autre que nous,
sauf 4 use augmentation de prix,” trouveriez-vous la chose convenable? R. Je crois
que ce n'est pas lsgitime, Ce n’est pas la méme chose que la vente de tout un fonds.

Q. Cis marchands de gros achétent Ie produit entier de la raffinerie, n’est-ce pas?
R, Je ne le penso pas. Ils n'achdtent que ce dont ils ont besoin.

Q. Alors la raffinerie vend en dehors de la Corporation? R. Oui, 4 qui veut
acheter,

Q. Vous ne savez pas si quelgu'un achdte ? B. Je pense qu'il est possible d’ache-
ter d’un intermédiaire & meilleure composition. Je ne pense pas que les marchands
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n’appartensnt pas a la coalition achétent directement 4 la raffinerie. Je sais que jo

puis acketer 10 ou 15 barils de sucre en cbtenant un mandat eur la raffinerie. Le prix

du sucre ext fixe. Les marchands de gros font le profit sans voir le sucre du tout,
Par M. Fisher :

Q. Il y a sur cette liste, beaucoup d’agents intermédiaires de ce genre, qui ne
touchent jumais aux sucres du tont ¢ R, Dans la corporation ?

Q. Oui? R, Jesuppose que presque tous tiennent du sucre en mains,

Q. Il est & présumer que beaucoup d’entre eux s'en tiemnent 4 ce commerce
d’agence seulement ? R, Tout homme d’affaires préfére ce mode de commcrce, 11
vend son sucre, re¢oit son argent, et va payer dauns les 14 jours.

Q. Il v’en tient comsidérablement en mains que 8'il prévoit une hausge ? R. Jo
ne pente pas qu'il y ait avantage & acheter par plus gros lots. Le prix est 14, et vous
pouvez avoir la quantité que vous désirez.

Q. Ce n'est pas ce quo nuus a dit M. Sinclair hier soir ?

Par M. Guillet :

Q. M. Sinclair nous a dit quo la raffinerie vendrait de gros lots? R. Je ne
conpais pas ['administration intérieure Jde son buresu.

Par M. Landry : .

Q. Comment pouvez-vous cxpliquer pourquoi les raffinenrs ont perdu tant
d’argent pendant plusienrs années? Vous avez dit tantét que la protection leur avait
permis de cont: dler les marchés et de faire d’immenses profits; mais ils n'ont pas fait
ces profits pendunt bien des années? R. Il ne m’est pas facile de répondre a cela;
mais tont le monde sait que la baisse sur le sucre brut s’est continuée si constamment
et si longtemps que personne ne pouvait en prédire le terme,

Q. Alors la protocticn ne leur a pas donné la facilité d’agioter? R. Tout
homme qui importait alors du sucre a perdu de I'argent; j'en ai perdu moi-méme, Il
baissait et baissait constamment,

Q. Si les raffineurs font du profit, cela n’est donc pasdii entidrement & la protec-
tion ? R. Pas entiérement.

Par M. Boyle :

Q. Etes-vous ce que I'on appelle généralement un libre.échangiste en principe ;
eroyez-vous jusqu’a un certain point que la protection soit utile & la création d’indus-
tries nationales? R. J'y erois, sans cela, je n’aurais pas sigré cette pétition.

B OQ. Vcus avez dit que le reméde était la diminution de la protection sur le sncre ¢
. ull

Q. Savez-vous de quelle protection les raffinenrs jouissent & présent? R. Ily &
3c. par livre et 5 pour cent, les droits sont gradués.

Q. Les raffineurs doivent payer des droits élevés sur les sucres bruts ? R. Oui,
pour les fins du revenu.

Q. Lo reste de la protection consiste dans la différence entre le sucre brut et ce
quef vous auriez 4 payer pour I'importation du sucre granulé ? R, Et sur ce qu'ils
en font.

Q. On me dit que 1a moyenne est d’environ 2-60 et pour le sucre brut 1 90? R,
Jo n’en sais rien.  Je sais que j'ai calculé les droits payés sur du sucre brut dernidre-
ment et j'ai trouvé qu’ils étaient de 61 & 613 par cent. :

Q. Voulez-vous parler de sucre jaune? R. Du sucre au-dessus de 14, type de
Hollande. C’était un trés bel échantillon, il passa difficilement & la douane.

Par le Président :

Q. Quels étsient les droits imposés par la douane? R. Un centin par livre et
30 pour cent, et 7} pour cent sur la totalité des droits,

Q. Que vous colitait-il en entrepdt 4 New-York? R. 4-55 le quintal. Je ne parle
que de mémoire, ¢’était 4-50 ou 4-55 le quintal.

Q. Les droits revierdraient & 273? R. Oui, ce sucre cofite aussi cher que le
sucre granulé, Ila plus de force que celui-ci, mais la couleur n’y est pas, et les gens
n’en veulent pas.

Par M. Fisher :

Q. Ce n'est pas du sucre brut tel que Vimportent les raffinenrs? R. Non, ils
importent des sucres bruts moins cofiteux,
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Q. Cela n'sffecte pas les droits que les raffineurs doivent payer? R. Non, pas
du tout. Je ne vous donne ces chiffres que de mémoire, ils ue sont péut-dtre pas
exacts, m»is je puis certifier des antres,

Par M. McKay :

Q. Quel serait le prix des sucres anglais ou écossais rendus & Montréal ? R,
C’est une question de chiffres. Il y a beaucoup de fluctuation sur le marché en
Angleterre, le sucre monte et baisse continuellement, jo ne crois pas qu'on puisse en
jmporter ici.

Q. Ii ne pourrait soutenir la comypétition avee nos sucres canadiens, mais sav: z-
vous a quel prix vous pourriez le mettre sur le marché ici ? R, Il coitte de Tge, & 'The.
Mais réullement, je n’en sais rien,

Par M. Gillmor :

Q. Tous les raffineurs ici paraissent s’enterdre quant un prix arquel ils doivent

vendie? R. Oui, T3e, avec 2% pour cent d’escompte,
Par M. Fusher:

Q. Lo sucro unglais ow écossais cofiterait environ 1o de plus que les sucres cana-
diens? R. Oui, plus que cela, le prix du sucre granulé acheté des éjiciers de gros
est de 7 centing, moins 24 pour cent. Je crois que tout suere importé & présent colite
plus que cela.

M. Guillet.—M. Drummond a dit hier eoir gue le prix d’importation serait plus
élevé, et que le prix n’égalerait pas la production,

Far M. Fisher:

Q. 1l a dit qu’il arrangeait ses prix de maniére 4 les tenir un peu moins élevés ?
R. Muis le prix du suere granulé n'est pas aussi élevé gu'il 'était il y & un mois, 1l
était do "Fc pour le commerce de détail, il est maintenant de 7} centins, Il y a }e,
d’escompte. Je ne sumis pas connaisseur en matiére de sucre, il est vrai, mais je n’ai
pas pu comprendre poarquoi il a monté antant, et je ne vois pas non plus pourquoi
il descend.

Q. Cette coalition touchant le sucre ne pourrait pas exister sans le consentement
des ruffiveurs? R Non, certainement,

Par M. Bain (Soulanges) :

Q. Vous &tes-vous adressé 4 d’autres raffineurs? R. Oui.

Q. Bt ils ont refusé de voua vendre? R. Senlement anx mémes conditions. Ils
sont tous les mémes, Je le sais de ’agent d'un autre raffinerie, Je 1’acousais d’ap-
partenir & la coalition, ii répondit : Ce n’est pas une coalition.” Je lui demandai alors :
“Qu’est-ce done ?” ¢“ Nous nous entendons pour protéger la corporation,” me dit-il,

Parle Président :

Q. Vous a-t-il parlé de la nature de I'arrangement qui fait que les raffineurs ont
tous les mémes prix? R. C'est leur propre affaire. '

Q. Il parait que cette corporation ne s'étend pasad la Nouvelle Ecosse, an
Nouvesu Brunswick ou ala Colombie Anglaise? R. Non.

Q. Ne comprend-elle que I'Ontario et Québec? R. Je 1o sais pas.

Q. Cela doit étre puisque la coalition ne les comprend pas? R. Je n'en sais
rien, réellement. :

M. Guillet :—De sorte que les gens du Nouveau-Brunswick et de Ia Nouvelle-
Ecosse peuvent vendre, pendant que dans 'Ontario et Québcee on tient les prix élevés.

Pag M. Gillmor :
R 8 Vous étes-vous adressé aux raffineurs de Moncton peur acheter du suere.
. a1,

Q. Pensez-vous qu'ils fassent partie de cette coalition ? ? R. Iis ont un agent 3
Moutréal, et il me I’a dit lui-méme,

Par M. Fisher : }

Q. Avez-vous fait la méme demando & la raffinerie de la Nouvelle-Ecosse ? R.
Pas personnellement.

Q. Vous avez dit, je crois, que les fabricants de biscuits et d’amidon exigent de
tout cormmer gant qu'il ne veunde pas a plus bas prix qu'enx ? R. Pas les fabricants
de bisceits, ceux d’amidon seulement.
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Q. Vous achetez des fabricunts de biscuits et vous pouvez vendre au prix que
vous voulez ? R. Au prix qui nous couvient, mais nops nous engageons envers les
fabricants d’amidon & ne pas vendre au de-sous de leur propre prix.

Q. Kt quant aux liqueurs, vous avez dit tantot, je crois,._qu?il y avait unarrange-
ment pour le whisky de Walker, commercez vous sur Jes boissons ? R. Oui.

Q. Achotez-vous de Walker ? R. J’achéte de son agent.

- Q. Btes veus obligé de sigaer un engagement de ne pas vendre au-dessous d’un
certain prix ? R. Oui, si nous vendons par caisses. Nous pouvons vendre une bou-
teille au prix qui nous convient.

Q. Alors M. Walker a pris avee les dpiciers de gros un arrangement concernant
Ie prix anquel ils doivent vendre ? R. Oui, car on est tenu de signer l'engagement
avant d’avoir les effote,

Q. Fixo t-il le prix auquel vous devez vendre ? R. Seulement pour le commerce
de gros. Si nous faisons lo commerce de gros, nous avens A signer l'engagement,
quoique pour besucoup de choses, les épiciers de détail agissent comme marchands
de gros, .

é’Q. Tout marchand qui ne tiendrait pas cet engagement ne pourrait pas avoir de
marcuandires ¢ R. Non, il ne le pourrait pas.

Q. Cos lignes comprennent-elles les liqueurs importées comwme les boissons
canadiennes ? R, Lo gin est aussi le sujet d’une coalition.

Par M. Fisher :

Q. Bst-ce une coalition des importateurs ? R. Non, de la Corporation des
Epiciers ici. Ils importent par entremise de I'agent; celui-ci agit ici pour eux
dans la plupart des cas.

Q. Y a-t-il des agents rivaux ? R. Jeo n’en gais rien. Il 0’y a qu'un agent, et
les autres ne font pas de compétition. Ce n'est pas la méme ehose que pour le sucre.
Lo sucre granulé a la méme gualité quel que soit le nom que vous lui donniez. Les
gins de De Kuyper ou de Van Houghton se vendent suivant leur mérite. A

Q. Tous ceux qui commercent sur les mémes effets ont un arrangement som-
biable. A quoi servirait & un ou deux fabricants de s'unir? R. Personne ne peut
avoir les effats sans accepter ces conditions. Ils g'en tienpent & la réputation de
leurs produits.

M. Fisher—~Le ginde De Kuyper a sa réputation, et une personne désirant
ceolui-la n’en prend pas d’antre. 1l en est de médme du whisky de Walker, '

CrAaMBRE DES CoMMUNES, QITAWA, 16 mars, 1888,

Le comité des Coalitions Commerciales s'assemble ce matin, M, Wallace au
fautenil.

WavLzER PavL, épicier de détail, de Montréal, est assermenté.

Par le Président :
Q. Vous appartenez au commerce d'épiceries de détail, et vous demeurez &
Montréal ? R. Oui.
(3. Avez-vous quelque grief particulier contre cette coalition au sujet du sucre ?
R. Jo ponse que oui. ok, le Présideat et Mossieurs, je suis, je crois, un des plus forts
épiciers de détail de Montréal. Une quantité considérable do sucre me passe par les
mains & cause des affuires importantes que jo fais, et j'ai régulidrement acheté des
raffiveurs depuis 9 ou 10 ans; jai acheté d’eux constamment aux prix qu'ils le
vendaient. Jo dois dire que je suis un de ceux qui ont en I’honuneunr Jd’étre placés sar
la liste des achcteurs de sucre de la coalition, et en conséquence, jo n'ai pas été
molestd dans mes droits jusqu’an mois de décembre dernier. La coazlition ne m'a
affecié en ancune waniére jusqu'd ce qu'an jour ou j'étais allé & ia raffinerie du
Canada pour faire un achat, je tus désagréabloment surpris d’apprendre que le sucre
valait tuns. argent not ; ceci se passait au wois de décembre dernier.
Par M. Landry : ' ’
Q. Qui vous a apnoncé cela ? R. Le commis aux ventesde la raffinerie. J’avais
toujours compris qu’elle n’imposait de conditions que pour la quantité.
84 WALTER PAUL.
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Par le Président :

Q. Vous vous proposiez d’acheter comme d'ordinzire ? R. Oui. Jo lui deman=
dai des explications, maig il me put’ m’en’ donner. il m’dpprit que mon nom Wétait
plus sur 1a liste. (Exhibit 1). Il me renvoya & notre bon ami M. Childs, qui st
ici aujourd’hui. J'allai de suite & son’ burean, mais il était dbsent. J'allai ensuite
au bureau du secrétaire de la Chambre de Commerce de Montréal dont'le nom était
attaché 4 la liste chaque semaine, afin de savoir de lui pour quelle raison on avait
biffé mon nom de 1a liste. ;

Par M. Fisher :
Q. Quel était ce seorétaire ? R. M. George Hadrill. Je lui écrivis le méme
goir 1a lettre suivante : — (Exhibit, 21 A).
' “ Montréal, 23 décembre, 1887.
“ GeorGe HapriLy, Eer.,
¢ Secrétaire de 1a Chambre de Commerce de Montréal,

“ CHER MONSIEUR,—J’ai é1é trés surpris aujourd'hui d’spprendre au burean de la
Raffincrie de sucre du Canada, ot jétais allé, que mon nom n’était plus sur la liste
des acheteurs privilégiés de ’Association des Epiciers. J'ai pareé immédiatement &
votre bureau pour savoir pourquoi, mais vous n'y éticz pas. Auriez-vous la bonté de
me dire {(caus retard) par quelle autorité et pour quelle offcnce jo suis soumis 4 un
pareil traitement gans en avoir été aucunement uotifié,

Uue prompte réponse obligera

% Votre obéissant serviteur,
“ WALTER PAUL.”

Jo regus de M, Hadrill l1a réponse suivante :—(Ezhibit 21 B).
“ MONTREAL, 23 décembro 1837,
“ WaLTer PavuL, éer., cité :
¢ CHER MONSIEUR,— En réponse 4 votre lettre d’hier domandant laraison de votre
radiation de 1a liste des signataires de 'arrangement concernant lo suere, perraettez-
moi de vous assurer que cela n’a été fait pour aucune raison perso.melle, mais
simplement en conformité d'une résolution de 1a Corporation des Hpiciers deGro~ dg
1a Puissance, ci-jointe, qui ordonue que I'arrangement ne comprendra strictement gne
les maisons faisant le commerca de gros; aux termes de la dite résolutiom, les
diverses associations d’épiciers dans la Puissance ont biffé les noms de tous les détail:
lants de Parrangement au sujet du sucre.
“ Je suis bien sincérement, cher monsieur,
“GEQORGE HADRILL, secrétaire.”

11 m’envoya copie de la résolution, laquelle esi comme suit :—(Exhibit 21 ).

¢ Ré:olution adoptéoe & une assemblée de la Corporation des Epiciers de Gros de
la Puissance, tenne & Kingston le 16 novembre 1887.”

“ Résolu, que V'arrangement an sujet du sucre soit strictement restreint aux
maicons de pros, et que les corporations locales soient requises de biffer de la liste
des moembres toute maison de détail, c’est-i-dire, tonte maison vendant directemont
su consommateur, et qu'une nouvelle liste de ceux qui font partie de l'arrangement
80it envoyée aux raffinenrs.” ‘

. Je ne me rappelle pas du tont maintenant, et je ne pourrais dire sans consulter
mes livres, si j'ai en occasion d’acheter du sucre vors le commencement de décembre.
Dans tous les cas, cette résolution ne m’a affecté que vers cette date, le 23 décembre,

Q. Vous saviez qito votre nom était sur la liste privilégiée avant cela ? R. Oui.

Q. Comment aviez-vous fuit pour I'y faire mettre ? R. J'étais secrétaire de
I’ Agrociation des Epiciers de Détail, on est venu plusieurs fois pour avoir mon nom.
Jen’ai jawais fait de démarches pour qu'on 1é mit sur la liste,

Q. Ii& vous ont demandé et vous avez consenti? R. Qui.

Par M. Fusher ; »

Q. Quand veue mom a été mis sur la liste, vous a-t-on imposé qnelques condi-
tions? R. Les conditions éta’ent l-s mémwes qve cel'es qui affictent tous les mem,
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bres, mais comme elles étaient tras faciles & observer; je n’hésitai nullemant 3 laisger
mettre mon nom sur la liste,

Q. Avez-vous signé cet engagement (Exhibits 4 et 22) ? R. Je I'ai signé.

Q. Celui du sucre? R. Oui. .

Q. Avez vous gigné & I'Association des Hpiciers de gros? R. Je ne suis p
membre de cette association.

Par le Président :

Q. Avez-vous signé cette coalition ? R. Bien, je ne saurais dire quel! arrange-
meunt j'ai signé; M. Lightbound m’expliqua 'arrangement, et me dit qu'il mettait
mon pow sar la liste parce qu'il avait appris que j'avais été un acheteur régulier chez
les raffineurs pendant si longtemps, que ceux-ci désiraient que mon nom fiut placé
sur la liste des pratiques régulidres.

Par M. Landry :

). Quele avantages particuliers receviez-vous? Vous en souvenez-vous? R.
Nnl avantage que je n'avais eu jusqu'alors, excepté qu'on me devait m’enlever
aucun de mes droits, et il m’était permis d’acheter mon sncre comme i I'ordinaire.

Par M. Guillet :

Q. Mais votre nom n’est pas sur la liste maintenant ? R. Non. Ma perts, par
suite de cette coalition sur e sucre, sera de prés de $1,000 par an, outre le dérange-
ment d'étre obligé d’acheter mon sucre oft cela ne me plait pas,

Par M. Bain ( Wentworth) :
. Q. Vous a-t-on averti ou notitié lorsqw'on a biffé votre nom de la liste? R.
on.

Q. La coalition a I'habitude de notifier les gens? R. Ils ne I'ont pas fait pour
moi dans tous les cas. Un des membres de la corporation, & Montréal, est venu chez
moi et m’a dit qu’il était chagrin de voir ga’on ne m'avait pas notifié. Il m’informa
que mon nom avait été rayé de xa liste parce qu'il était bien connu gque jétais un
détaillant. Je répondis qu'ils le savaient quand ils m’avaient mis sur la liste ; je ne
V'étais pas plus dans un temps que dans I’autre.

Par M Gwllet: '

Q. Savez-voussiles marchands en gros vendent directement ou non 3 leurs clienta
importants? R. Je no puis lo dire. Je sais que par lo passé on leur a fait des
remontrances a cet égard, mais j'ignore s'ils le font maintenant.

Q. Ne fournissent-ils pas do sucro les hotels par exemple? B. Jo n'ensais rien;
mais jo s2is que les membres de la coslition ne se conforment pas strictersent aux
termr es de la résolution: ‘“ Maison de détail signifiant tonte maison vendant directe-
ment au ccosommateur,” Je soutiens que 1'Hotel Windeor, le couveni des Scours
Grises, le St. Lawrznce Hull, les Bains 'L'ures, ete,, et tout établissement enfin o
Pon tient table pour un grand nombre de personnes, devraient étre considérés comme
consommateurs dans le strict sens du mot,

Par M. Landry:

Q Ces établisserents sont-ils aur la liste de la corporation? R. Non. Je crois
qu’il est facile de prouver qu'ils achatent directement de la corporation. Je ne m'os,
cupe pas du prix gu'ils paient, ma's cela nuit & mon commerce,

Q. Avez-vous guelque prenve quaucun de ces établissemets achdte directement
des épiciers de la corporation? R. Je dis qu'il est défendu & ces épiciers de gros
de vendre directement an consommateur.

Par M. McKay:

Q. Mais ils vendent directement 3 ces hotels et & d’autres gros consomamateurs?
R. J'ui raicon de croire qu'ils le font.

Q. Le savez-vous ? R, On pourrait facilement s'en assurer,

Par M. Guillet :

Q. La corporation vend-elle directoment da sucre aux personnes qui tiennent
des buffets sur les cheming de fer ? R. Je ne le sais pas,

Q. Ces personnes achétent beaucoup pour Vapprovisionnement de ces buffets
entre Toronto et Montréal, n’est-ce pas ? R. C’est possible, je n’en sais rien.

Q. Et des bateaux 4 vapeur? R. Je n’en sais rien non plus.
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Par M. McKay :
Q. Savez-vous #’ils font récllement ce que vous dites? R. On e l'a dit.
Q. Mais vous ne le savez pas, ce sont des rumeurs senlement ? R, Oui.
Pur M. Wood ( Westmoreland) : '

Q Voulez.vous dire que vous vous objectez & ce que les épiciers en gros de la
corporation vendent i la classe de pratiques dont vous venez de parler? R.Je dis
que ¢'est une violation directe de leur propre résolution.

Q. Vous vous opposez a cela? R. Certainement. Ils n’observent pas leur
propre résolution.

Par le Président :

Q. Iis deviennent par la épiciers do gros et de détail? R. Ils peuvent préten~
dre qu’ils vendent par grande quantité, je ne m’oppose pas & ce qu'on base la vente
sur la quantité, J'admets qu’on régle que le détaillant ne pourra acheter directe-
ment du raffinenr que 8'il prend une certaine quantité & la fois. Je maintiens gque
leraffineur devrait pouvoir dire: “ vous vendrons & tout marchand pourva qu’il achete
tant de barils;” mais je m'objected ce qu'on me refuse d’acheter mon sucre des
raffivenrs, quelle que soit Ia quantité que je venille prendre, sitnplement parce que je
Buis un épicier de détail.

Par M. Wood ( Westmoreland) : .

Q. Bn principe général, approuvez-vous la division du commerce en commerce de
gros et commerce de détail? R. Je suis fortement en faveur de ia liborté duns les
affaires, qui assure le succés av mienx qualifié,

Q. Est-ce la ce dont vous vous plaiguez: que larrangement qui exi-te a présent,
est un wrrangement entre les dpiciers de gros et les ratfineurs? R. Jeo ne comprends
Pas bien la question,

Q. Vous plaignez-vous des conditions de cet arrangement ou de d’ezistence méme
de 'arrangement ? R. Jo ponse qu'il no devrait pas en exister.

Q. Pus d’arrangement ? R. Pas du tout, sauf re'ativement & la quantité.

(. Vous admettez qu’il devrait exister un i18glementquant dla guantité ? R.
Oui, muis on ne devrait pas faire de distinction entie un épicier de gros et un épicier
de détsil. Je ne c¢raiuns pas de dire qu'il me passe plus do suere entro les mains, tout
détaillant que je suis, qu’il en passe entre celles de beaucoup de soi-disant épiciers de
groz.

Q. Alors vous approuvez les épiciers de gros lorsqu'ils font des arrangements
comcernunt leur propre commerce ? R. Je ne puis diro que j: Papprouve. Jo necrois
Pas aux coalitions on srrangements de quelque nature qu’ils soient. Je parle am
point do vuve des rafficeurs, bien entendu, Sl plait nux épiciers de gros de dire aux
raffineurs ¢ vous ne vendrez pas aux détaillants,” js ponso qu'il est convenablo que les
épiciers de gros soient protégés par tous les fabricants ; mais je pense qu'alors les
fabricants devraient dire aux épiciers de gros, * nous ne vendrons pas sux épiciers
de détail 4 moins qu’ils n'achdtent une certaine quantité ”; ils ne devraient pas con-
sidérer si un acheteur st un marchand de gros ou de détail, pourvu qu’il prennela
quantiié voulue & la fois.

Q Vous approuveriez 'existence d'un arrangement do ce genre ? R. Oai,

Q. Bt vous avez cousenti & un arrangement de co genre quand vous avez signé
lo document de la corporation ? R. J'ai signé V'arran.sement simplement parcs qu'il
ne blosswit pas mes droits et me permettait de contianer & acheter mon sucre des
raffineries. On m’a b/4mé d’avoir laissé mettre mon nom sar la iiste de la Corpora-
tion dos Epiciers. Pas un homme & Montréal, qu’il appartionne ou non a la corpora-
?93’ n’a approuvé la coalition en prineipe, jo crois, tour ma part, jo ne l'ai jamais
ait.

Q Cet arrangement ne vous génait pas dans votre commsrce, n'esi-ce pas ?
R. Nou, tant que jai pu acheter des raffineurs. Tant que mon nom a été sur la
listo, jo me trouvais exactement dans la méme position gu'auparavant.

Q Mais le présent arrangement vous cause une perts personnelle 7 R. Oui, de
prés de $1,000 par année; sans compter que je suis obligé d’acheter mon sucre, que
cela me plaise ou non.
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Q. La perte ne pase pas sur le consommateur, mais sur vous ? . R, Sar moi.
Q. Elle n'affecte pas le conrommateuar on général ? R. Pas autant,
Par M. McKay:

Q. Vous ne vous objectcz pas au principe qu'un acheteur qui prend vrne Jarge
quantité obtienne des conditions plus favorables que celui qui achéte peu? R. Non.

Q. Vous penrez que si un homme achdte en large quantité il doit avoir 'avan-
tage d'un prix moins élevé? R. Oui, je le pense.

Q. B¢ celui qui achdte pen & la foie doit payer plus? R. Oui. 8§'il ne peut
acheter une Jarge quantité, comme son voisin, il devrait payer plus. Ceci a pour
offet d’empécher la compétition malsaine que font les petites épiceries.

Par le Président : :

Q. On ne vous empéche pas d’acheter & la raffinerie? R. Non, mais je n’y puis
acheter du sucre aux termes privilégiés,

Q. Aux termes privilégiés ? R. Oui.

. Q Quelscont ces termes ? R. Ceux qui sont dans la coalition obtiennent 2%
pour 100 d’escompte, tandis gue eenx qui n’en sont pas, ont & payer de plus % de
centin ou § de cerlin, jo crois, maintenant, et n'ont pas d’escompte.

Q. Ceo sont les termes privilégiés ? R. Ouj.

Q. Vous dites que cela fait pour vous une différence de 81,060 par an 7 Quelle
quantité de sucro vendez-vons par année ¥ R, Mes livres le montreront. Je sais que
mes escomptes g'élévent & $70 ou 380 par mois, en bagant mon caleul sur une diffé-
rence de { de centin. Je crois que mon tenur de livres m’a dit que c¢'était environ
$E00. Avec ln différence do # do centin, cela forme aun dela de $1,000 par antée.

Par M. Landry :

Q. Combien de barils de sucre cela représenterait-il ? R. Nous disposons de pras
de 100 barils par mois.

Q. D'environ 1,200 barils par année? R. Lo sucre que je vends est ou grande.
partie granulé.

Q. 1l y a une différence de plus de 80 coutins par baril ? R, Qai.

Par M. Bain (Soulanges) :

Q. Ne faisi: z-vous pas paitie d’une députastion envoyé aux épiciers de gros pour
prendre avec eux quelque arrangement ? R, Lorsque jétais membre do 1'associa-
tion des épiciers de détail, on me demanda de donner mon appui & une députation
envoyéc aux épiciers de gros. IL’Association des Epiciers de détail de Mountréal se
plaigoait que les marchands de gros vendaient des boites de thé~

Le Président .—Veuillez répondre & la question.

Le Témoin :—J'étais un des membres de 1a députation.

Par M. McKay :

Q. Qui s'objectait 4 ce que les marchands de gros veundissent aux pratigues, ce
qu’ils avaient, jo crois, 'babitude de faire ? R. Oui, ils Io faisaient. Je ne m’oppo-
#ais pas & cela individuellement, mais on me demanda de faire partic d'une députa-
tion qu’on leur envoya.

Par le Président :

Q. Vous devez payer plus cher maintenant pour le sucre, n'est-ce pas ? R. Jo
paie le méme prix que tous ceux qui n’appartiennent pas 4 la coalition.

Q. Un plas haut prix que la classe privilégiée ? R. Oui, § de centins de plus.

Q. Ces $1,000 sont une perte individuelle pour vous, n'est-ce pas? R, Quij,
cest une perte individuelle pour moi.

Q. Vos pratiques perdent-elles quelque chose par cet arrangement ? R. Le
prix du sucre est si peu élevé qu’elles y perdent peu.

Q. Mais la perte est partagée en vous et vos pratiques 2 R. Qui.

Q. Vous perdez une partie et vos pratiques perdent 'autre ? R. Oui.

. Q. Mais pensez-vous que Vexistence de cotte coalition vous soit utile & vous ou &
vos pratiques 7 R, Oh non, elle nous fuit tort égaloment.

Q. Hile fait tort aux consommatenrs? R, Ouai.

Par M. Londry :

Q. Qui profitent de la coalition, les{épiciers de gros ou les raffineurs ? R. Les.

épiciers de gros. Je me puis dire si les raffineurs font quelque clicse par suite de
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Tarrangement. Je crois que les raffineurs ont fait une grave erreur lorsqu’ils re sont
joints aux épiciers en gros daus cette coslition, ‘

.. Q. Vous avez nomms tantdt une foule de gens que vous croyez compris dans
les termes de la résolution et auxquels les épiciers de gros ne devrajent pas vendre ?
R. Je veux dire que ces institutions achétent encore dans les maisons de gros, et que
ces marchands ne ge conforment pas aux termes de 'arrangement. ‘

Q. Pensez-vous que si 'on se conformait strictement aux termes de cet arran-
gement, ces marchands de gros devraient &tre biffés de la liste ? R, Je pense que le
couvent des Scenrs Grises de Montréal n’est pas une maison de commerce de détail,

Par M. Fisher : o

Q. Vous vous objectez & de pareilles choses, parce qu'en vendant a ces institu-
tions, les épiciers de gros vendent aux consommatenrs 7 R, Oui, ils devraient se con-
former anx termes de la résolution.

Q. Je voudrais vous demander une ou deux questions. Vous nous avez dit, je
erois, que vous avez payé aux raffineurs un prix plus élevé que cenx qni font partie
de la corporation ? R. Ouni. B

Q. Savez.vous gue quand vous faisiez partie de la ligue, le prix anquel vous
vendiez le sucre était limité par Parrangement (Exhibit 4)—que lorsque vous avez
signé I'arrargement vous étiez 1i6, quant aux prix azxquels vous devicz vendre ?
R. J'éteis obligé de me conformer anx prix mentionnés dans I'arrangement, mais les
détaillants pouvaient facilement abaisser ces prix. .

Q. Cette partie de Varnangement ne vous génait pas ? R. Je n’avais aucune
raicon de rcfuser de signer cet arrangement. Je pn’avais pas Pintention de vendre lo
sucre A la livre & plus bas prix gue les épiciers en gros le vendraient par lots de 15
barils, - ,

Q. Le fait que vous apparteniez 4 la ligue ne faieait rien gnant au prix anquel
vos pratiques achetaient leur sucre ? R. Non, sauf si elles ’achetaient au baril,

Q. En sgiseant aidsi, vous étiez dans les termes de 'arrangement ? R. J'avais
soin de ne pas vendre au baril & plus bas prix que m’y obligeuit Parrangement.

Q. Ou a wp prix plus élexé? R. Je v’ai jamais compris qu’il it question de
rien de semblable, nous pouvions vendre & aussl haut prix que nous le déairious. J'ai
trouvé étrarge qu'on me retranchat de la liste sans avis préslable. J’avais compris
que toute perscrne expuleée de la coslition devait avoir deux mois d’avis, mais on
ne m’a pas dorné wéme denx minuies.

Q. Cette corporation des épiciers est une association arbitraire. Elle décide qui
anra certains priviloges et qui nelaura pas? R. Elle dicte ses volontés aux raffi-
neurs. :

Q. Si les reffineurs refusaient de se roumettre & ccla, quel mal lear en résul-
terait-il? R. S'ils refueaient de se soumetire sux termes de ia corporation, je ne
vois pas comment ils ponrraient en scuffrir. Les raffineurs peuvent vendre Jeur sucre,
c’est une simple guestion de distribution. La coalition ne pourrait se mainteuir si
les raffincurs n'en faisaient pas partie.

Q. Les rafficeurs ont le pouvoir de briser cette coalition en tout temps? R.
Ils poarraient le faire demain matin, ils n’auraient qu'a dire: “ nows vendrons nos
sucres & qui nous voudrons,” ‘ )

- Q. Pouvez-vous me dire pour quelle raiton les raffineurs font partie de cette
coalition ? R. Jewne pense pas qu’il en retirent aucun profit. Je pe riis pourguoi.

Le Président :—Nous avons demsndé cela a d’autres déjd, mais il ne leur était
pas poseible de le donmer, )

M, Fisher :—Le 1émoin & demsndé du sucre & la raffinerie aux termes aux-
quels il Pavait quard il formeit partie de la coalition, et or lo lui a refuré.

Q. Quand on vous a refusé du sucre aux mémes conditions, on vous a donné
POUr raigcn que vous n'étiez plos sur la liste? R, Oui.

Q. Les listes de prix distribuées élaient signées de M. Hadrill, le scerétaire do la
Chambre do commerce de Montéal, Les pigoeit-il cfliciellement en qualité de secré-
taire de la Chambre de commerce? R. Le bureau des épiciers de gios était la
Chambre de commerce, , , .
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Q Savez-vous g'il y aquelque relation entre I’Association des Epiciors de gros
et ia Chombre de commerce ? R. 1ls sont affiliés.

Q. Lo secrétaire de la chambre de Commerce st en méme temps secrétaire de
I'Association des Epiciers de gros? R. Je le pense, Ilne le dit pas dans sa circulaire;
elle est envoyée des salles de 1a chambre de Commerce.

Par M. Bain (Soulanges) :

Q. Quel profit font les marchands de gros sur les marchands de détail, dans les
sucres bluncs et jaunes ¥ R. Jo l'ignore. Jesais qu'il y a certainement un profit de
} do ceuntin clair et net. Quant & un profit extra, je n’ai pas les moyens d’en rien
savoir, ot je n'si pas le droit de le rechercher.

Lar M. Guillet : ,

Q. Il y uue différence ©.ans I'escompte ? R. Oui, ils regoivent 2} et donnent 1%
pour cent.

Par M. Bain, (Wentworth) :

Q. Btes-vous membre de 1’Association on Corporation des Epiciers de Détail ?
R. Nouu, je 'étais, mais je ne le suis plus & présent.

Par M. Fisher : '

() Ttes-vous obligé de prendre votre sucre & la méme raffinerie? R. Il n’y en
a plu~ qu'une scule, maintenant.

Q. Vuus étes-vous informé si vous pouviez I’avoir 4 meilleur marché 4 Moncton ?
R. J'ai vu agent & Montréal, les prix sont les mémes. Bien entendu, vous ne ponvez
acheter 1A que par charge de wagon de chemin de fer. Le fait est qu'au commence-
ment de lu raison, quand I'une de nos raffineries & brillé, nous étions obligés d’acheter
de la Cie de Raffinage du sucre du Canada telle quantité de sucre gu’elle pouvait
nous fournir. Elle élait heurcuse quand elle pouvait livrer & chacun la quantité
striclement nécessaire 4 son besoin immédiat,

Q. Quelle est la charge d’un wagon? R. Environ 80 barils, je pense.

Par M. Boyle :

Q. Vous vouas plaigncz de ce qus le commerce de gros vende directement an
consommateur ? K. Je pense que cela n’est pas juste, mais je ne m’'en plains pas
personneiloment. Je eais que quelques-uncs de mes pratiques m’'ont dit qu’elles pou-
vaient uchoter leur thé en gros, et je leur ai répondu que je pouvais le lear vendre &
meilleur marché qu’clles ne pouvaient Pacheter en gros. On n'aime pas a re plain-
dre de la maniére dont un autre marchard conduit ses affaires. De nombreux détail
lants se sont plainta de cela copendant.

Q. Vous pensez que les marchands de gros ont tort de vendre sux gros ¢onsom-
mateurs? R. Dans les affaires ordipaires, jo ve le penserais pas. Je ne le ferais pas.
- Q. Pourquoi les épiciers de gros n’auraient-ils pas le privilége de vendre aux gros
consommuteurs comme les raffineurs vendent aux gros marchands de détail? R. Iis
ne devraient pas faire co qu'ils ne me permettent pas.

Lar le Président :

Q. Ceci est une dispute entre la Corporation des Epiciers de gros et les mar-
chands de détail A laquelle le eomité w’a rien a voir 1l préltend qu'on I'a exclu et
qu'on a gardé des geus qui font comme lui? R. Je pense que cette résolution est
rédigés do manidre & ne pas indiquer sa véritable signification, Ils la violent sans
le savoir. Les hotels sont des consommateurs absolument comme le sont une femme
-avec sa famille. '

Par M. Wood (Westmoreland) :

Q. Mais vous dites, je crois, que vous n’apparteniez pas & ’Association des Epi-
ciers de détail? R. J'en étais, mais je n’en suis pas maintenant, Jo ne pouvais pas
asgister aux assemblées; je n'y suis pas allé depuis quelyue temps.

Q. Y étes-vous eat16 volontairement? R Je ne voyais pas quel bien elle pou-
vait faito, ¢t mon temps était trop précieux pour me permettre d'assister & ancune de
ses assomblées.

Q. Je suis chargé de vous demander si vous avez fait partie d’une députation qui
g'est présentée & I'Association des Epiciers de gros pour protester contre lear con-
duito ? R. J'étals Ia, je I'ai dit & un antre monsieur., On m'a demandé & en faire
partie; la chose ne s'est pas faite &4 ma suggestion.
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Q. Vous ne prétendez pas, sans doute, avoir le droit de régler la manisre dont
ils doivent conduire leurs affaires, puisque vous leur niez celui de se méler des
votres? R. Je ne pense pas avoir ce droit.

Par M. McKay :

Q. Vous nous avez dit qu’il était difficile d’avoir du sucre lorsque 1a raffinerie du
Saint-Lanrent a été dstruite par le feu, Savez-vous si, de fait, la raffinerie du Canada
a eu do la difficulté & fournir le sucre nécessaire? R, Je savais qu’elle faisait son
possible pour remplir les commandes, On ne m’a jamais refusé Ge sucre, mais je veux
dire que si un acheteur avait demandé L00 barils et qu'il eut été siipulé qu'il ne
prendrait pas moins de 100 barils, 1a raffinerie du Canada n’aurait pas pu remplir
sa commande,

Q. De quoi vous plaignez-vous & cet égard ? R. Jo ne me plains pas. J'ai dit
que nous avons été obligés d’acheter & une seule raffinerie, et que nous avons eau &
supporter ce désagrement. .

Q. On vous a fourni tout ce que vous avez demandé? R. Oui; mais si la gnan~
tité efat é16 fizée 4 50 barils et que personne n’eut pu prendre moins, je n’aurais pas
pu avoir les 50 barils.

Q. C’est une difficulté personnelle, alors? R. Non. Je dis que les raffineurs
devraient étre libres de vendrs 4 qui bon leur semble ; je ne crois pas qu’ils devraient:
recevoir nne liste de la Corporation des Epiciers de gros qoi leur dit: “ Vous ue
vendrez & ces hommes qu’a dos termes spécianx ”; ‘surtout lorsque cette résolationm,
comme on m'en a informé, ne vient pas de Montréal, mais de 1'Ontario, de Toronto;
il est sssez naturel que je m’objecte @ ce que la Corporation des Epiciers de Toronte
vienne me mettre le pied sur le cou.

GEeorgE CHILDS est assermenté.
Par le Président :

Q. Quel est votre nom? George Childs.

Q. Votre résidence? R. Montréal,

Q. Votre occupation? R. Hpicier. :

Q. Etes-vous membre de I'As-ociation des Epiciers de gros de Montréal? R. Non.

Q. Arvez-vous fait un arrangemecnt avee les raffineurs de sucrp quant i la veote
de cet article? R. M. le Président, ni vous voulez bien ie permettre, je vous dirai
d’abord qu’il y a ici plusieurs mombres de i’association, et qu'on m’'a demsandé de
faire un exposé général; je pense que vous épargneriez du temps en recevant momn
exposé de la question, altendu que ce que vous diront ces messieurs ne serait que la
répétition de ce que je vons dirais, et je désire vous préseater complére-
ment lus circonstances et les faits. Jo crois que vous arriveriez i les connai're de
cette manidre beaucoup plus promptement qu'en examisant une douzaine de temuing.
Je suis heurenx d'étre ici ce matin pour cette raison, je crois qu’aucune question
eommerciale n’a été encore discuiée dans les journaux d’'une maniére aussi honteunse
et aussi malbonnéte que cette question du sucre, et lorsqu’il a été décidé que la chose
serait umenée devant ce comiié, jui cru qu’il n’y avaii rien de mieux 4 faire, Ras-
semblez tous les faits des doux ¢61és, puis #’il est trouvé que la corporation estenguayée
dans aucun acte illégal, elle serait heureuse de le savoir. Notre objst a été de nous
protéger coutre les pertes. OUn nous accuse d’étre une 8ociété secréte,

Q. Je pense que ceci est loin du but pour lequel ce comité a é61é nommé? R. De
fait, on nous a traités de voleurs, de voleurs de grand chemin, de filous, d’organisateurs
de chantage et d’autres noras aussi flattears; jo dois dire, sans aucune référence & la
corporation elle-méme, que jusque vers 1883, le commerce des &piciers était réellement
devenu complétement démorali-é par les réductions insensées qui se faisaient quelque-
fois daps les prix.

Q Parlez-vous de Montréal ? R. Je venx parler de Montréal et de toute la
proviunce d'QOntario. :

Q. Hst-il & votre conuvaissance qu’aucun épicier de gros de Toroanto ait fait
bangueroute pendant toutes ces années ? R. Je ne suis pas prét 4 le dire. A
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Q. Pourriez-vous en nommer nn. Vousdites que tonte cette branche du commerce
était démoralisée, maintenant pourriez-vous m'en nommer un a4 Toronte ? R. Je ne le’
puis pas, mais ¢n thése généralo, le commerce était devenu démoralisé et ne payait’
plus. C’est pourquoi nous nous sommes organisés pour notre propre protestion. Si
vous me permettez de lire le préambule de la constitution de notrs association, ce
sera peut-dlre la meilleure explication. Le préambule dit: La nécessité de la coopé
ration et 'avantage de 1’échange réciprogue des opinions, ete. (Exhibit N°© 7).,

Q. Je dois protester contre Ia discussion de I'erganisation générale de I’Association
dex Epiciers de gros; nous ne sommes par ici pour nons enquérir de cela du tout. Il
8'agit simplement de la coalition touchant le sucre? R. Le public et les journaux s'en.
sont occupés. )

Q. Nous n’avons rien 4 faire avec la formation de I'Association des Epiciers de
Gros pour des fing légitimes. Ce n’est que lorsqu’elle est allée an dél4, que nous avone
4 nous en occuper, et 1'arrangemert.concernant le sucre comprend toutes les particu-
larités et I'accueation qui a été portée contre elle. Nous n’avons rien & voir &
Yorganisation d’une société pour des finy 1égitimes.

M. Wood ( Westmoreland).—Je pense quo nous devrions avoir quelque connais-
sance da carsctére de 'assoviation.

Le Présdent : —Qu’il passe la constitution aun comité.

M. McKry:—Le comité a ontendu quelques témoins venus pour s’opposer & la
soi-disant coulition entre les épiciors de gros ot les raffineurs, Ils n'ont pas 6té
interrompus on aucune maniére. On les a laissé donner leur témoignage en entier,
ot perronre reo s'y est objectd. Je pense que ce comité a 6té formé afin de recueillir les.
témoig: agos des deux cdtés.

Le Président : —Coci n’est pas un témoignagoe.

M. Mc Ky :—Je crois que noas devrions traiter les denx cotés avee impartialité,
Nouvs avons entendu ce qu'nn ¢dté a eu & dire, jo suis prét & rester ici pour écouter
ce que 'antre veut dire.

Le Président :—Vous semblez avoir oablié 12 décision unanime du comité aujour-
d’hui. Nous nous bornous strictement & 1a question. M. Childs, dans son exposé, a
£té plus loin qu’ancun des témoins qui ont pura devant ce comité, Il entre dans une
dissertation gérér:je sur I’Aseociation des Epiciers.

M. Childs:—Je suis le premier membre de I’Association des Epiciers de gros qui-
parait devant vous, je pense.

Le Président :—M. Chiids se bornera autant que possible 4 la question qui oecupe
le comité.

M. Childs ;—Nous réclamons qu'en justice, on nous permette.de présenter fran-
chement notre cas devant | comité, ot si ou veut bien me laisser continuer, vous ter-
minercz vos travaux plus vite,

Quant 4 cet ar1angement, joe commencerai par vous dire qu'il n’a pas été fait dans
1o but d’¢lever lcs prix, muis de Jex régler. Par exemple, on avait pris I'habitude
de vendre 4 30 jours avec 3 pour cent d’escompte. Ce trois pour cent emportait
quelque fois le profit toat entier, et le commerce en général ne donnait plus aucun
bénéfice. Cet arrangement était devenu nérossaire dans U'intérét du consommateur,
Maintenant, tout est dans un état beaucoup plus satisfaisant, les choses marchent avee:
plus d’haroonic, la plapart des causes de petites jalousies ayant disparu, des seuti-
ments plus libéranx entre marchands se sont développés, le commerce est meilleur,
et, do fait, noas nous efforgone & heure qu'il est de conduire les affaires sur des prio-
¢ipes ¢ mmerciaux, ¢e qui ne se faisait plus avant cela. Lightbound, qui & été réel-
lemert i’instysateur do cette avitation contre I’arrangement concernant le sucre, a
616 'un des premiers fondateurs de notre association. Je vous ferai observer,
monsivur, que je ne désirais nommer personne, mais considérant que Lightbound a
porté dee accusations contre 'arrangement que l'association & concle au sujet du
sucre, je pertu que jo peux le pommer ici. Non sculement il a 6té un des fondateurs
de notre socié’é, mais il en a été un des membres les plas actifs,. Ea examinant les
minutes de nos procédés, je trouve qu'il a présenté plus de motions et qu'il est entré:
Plus largemcnt dans I discussion des affaires de ’association qu'aucun autre de ses.
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membres. Nos minutes montrent que le 17 décembre, 1883, M. Lighttound a
propoeé qu'il était désirable de former une société d’apras le préambule qui avait été
soumis et dont je vous ai lu une partie. Le 7 janvier, 1884, lo préambule, ia cons-
titution et les résolutions (Ezhibit7), dont on a cité wne on deux pour nous
acenser d’étre une société sccréte, ont é¢té adoptés. De fait, la 1ésolution incrimiréa
est restée lettre morte. Elle n’a jamais é1é mise & exécution, aucun membre n’a été
expulsé pour quelque cause que ce soit, nul cas semblable n'est venu devant la
société. M. Lightbound a proposé—-—

Le Président : —I1 v’est pas en caunse ici aujourd’hui.

Le ténoin ;—1l nous attaque dans les jonrnanx. J’al remarqué que quelques
mesgieurs qui ont paru devant le comité ont réclamné les droits de sujets anglais. Je
suis sujet anglais aussi, Lightbound a é:6 nommé membre d’un comilé chargé de
voir les courtiers faisant des affaires en gros pour les presser de faire partie de I'as-
gociation. Le 30 septembre, il faisait purtie d’un comité nommé pour inviter les
fabricantr de tabac 4 fizer les prix de cat article, * Vous iui avez demandé sl était
opposé & la ligue du tabao, il vous a répondu *“oui.” Il avait consenti a 'urrangement
cependant. Il &tait membre d'un comilé qui en a fixé lo prix de vonte. Le 14 février,
4 une assemnblée, Lightbound a refusé d’ontrar dans la ligue au sujet du sucre, poar
Montréal Ouest. M, Lightbound était prét a sanctiomner cet arrangement pour
Montréal-Est et Montréal-Sud, mais il s'opposa & la chose pour Montréal-Ouost.
Parce qu'il en souffrirait, a-t-il représents.

. Par M. Bain (Westworth) :

Q. Quand cela s'est-il passé? R. Le 14 mars, 1885, non, c'était le 4 février,
1885. Le 16 mars, Lightbound proposa une nouvelle entrevue avec les fabricants de
tabac pour leur demander de fixer le prix auxquels les commergaats de gros devraient
vendre les tabacs. Le 23 avril, 1885, il demanda et proposa que l'on 10vitt Pag:nt
de Crosse et Blackwell & fixer le prix des produits de cotte maison. Le 7, il pro-
posa la formation d’un comité chargé d'inviter les épiciers de Kingston & former une
corporation et & entrer dans la ligue du tabac, Lightbound abandonna I’association
en 1386, non pas parce qu'il 'opposait & rien dans la société ou & aucun des. résle-
ments, mais pour des raisons puremont personnelles dont ils ne convient pas de
parler ici. M. Lightbound a signé en 1363 l'engagement relatif au tabao, qui se
vendait 4 nne avance de 3 centins dans la province de Québec. Le 6 mai, 1886, il
signa 'encagement qui mettait cet article & ane avance de 4 centins pour tous les
points & Vest de Toronto.

Par M. Guillet :

Q. Quello a é18 le premier profit fixé ? R. Trois centins an-dessus du prix cof-
tant. Le 22 novembre 1885, M. Livhtbound faisait partie d’une délégation de la
corporation de Montréal—a Toronto notre organisatiou est appelée association, mais
4 Montréal nous I’appelons corporation,—ce sont 1i les noms de Yassociation, mais
les organisations sont les mémes. Nous ne formons qu'une corporation, toutes nos
sociétés sont unies; je désirerais vous faire connaitre ceci; nous ne voulons rien
cacher, nous voulons mettre touns les faits en évidence. M. Lightbound était un des
délégués de Montréal 4 Passemblée annuelle de To:ovto, le 25 novembre 1885. A cette
assemblée, Lightbound a secondé une motion demandant & McLaren de fizer lo prix
de Ia poudre a boulanger, dit * Cook’s ¥riend.”” Je vois que dans son examen .
Lightbound vous a dit qu’on 'avait foreé d’entrer dans cet arrangement, M. Light-
bound a é16 le premier membre de I'sssociation qui a proposé une résolution deman-
dant 4 M. McLaren de fizer le prix.

Par M. Fisher :

Q. Veulez vous dire le prix auguel il doit vendre aux membre de I'association,
ou celui auquel il doit vendre aux détaillants ? R. Je veux dire le prix azquel nous
devons vondre aux épiciers de détail. A la m@me assomblée, & Toronto, Lightbonnd
rrésenta une résolution pour la nomination d’an comité chargé de voir les tubricants
d'amidn d’Edwardsburg, et de leur demander de fixer les prix de lears produits de
la méme maniére. C'est tout ce que jai & dire concernant la corporation,
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Q. Je suppose que les résolutions proposées par Lightbound sur les sujets dont
vous venez de parler, ne sont pas les seules qui ont été proposées, il a dd y en avoir
d’autres daos le méme but? R. Certainement, mais j'ai cru que celles-ci vous
intéresseraiont davantage.

Par M. Landry:

Q. Pouvez vous nous donner une liste des articles dont les prix ont éié1églés par
des résolutions do 11 corporation? R. Je puis dire qu'clle ne I'a fait que pour le
sucio et le tabac,

Q. Je pensais qu'elle avait passé des résolutions & propos d’autres srticles?
R. Non, les fabricants fizent eux-mémes les prix.

Q. Je veux dire les prix auxquels vcus dovez vendre loe épiceries 4 vos pra-
tiques ? R. Les allumettes, les marinades, la poudre & boulanger et 'amidou (un
article anglais) ; je me connais pas d’arrangement pour Yamidon canadien,

Par M. Bain ( Wentworth) :

Q. Leriz? R. Non, pas sur le riz. :

Q. Il 0’y a par d’arrangement au sujet de I'amidon d'Edwardsburg ? R. Nop, ou
1n’a pu en venir 4 un arrangement. )

Par le Président :

Q. Quclle est I'avance ou le profit sur le tabac? R. Quatre centins.

Q. C'é¢ ait d’abord trois centins ? R. Onui.

Q. Quutre conviennent mieux? R. Je puis vous expliguer pourquoi.

Q. C'estinutile? R. Je préférerais une avance de irois centins. Les droits
d’zeciso étant de 12 centins, 1ls ont ét6 élevés a 20 centips,

Por M. Landry :

Q. Pouvez-vous nous donner une liste des articles on des marchandiges dont la
corporation ou les associations ont réglé le prix pour leurs clients? R. llyena
peu, monsieur,

Q. Pouvez-vous la donner? R. Le tabac, le “ Cook’s Friend ” (poudre & bou-
langer) ct Je sucre; il n'y a réellement que le tabac et le sucre,

Q- Vous dites que ce sont les deux seuls articles dont vous avez fixé le prix pour
vos pratiques 2 R. Ob non.

Q. Quel était le but de la résolution prérentée relativementa la ventedes poudres
& beuiang crx, n’svait-elle pas pour objet de régler les prix entre vous mémes et vos
pratiques 7 R. Elle avait pour but de régler les prix de maniére 4 laisser un profit,

Q. Ne1églait-elle pas les prix pour vos clients? R. Oni.

Q. 11 y a done la pcudre & boulanger outre les deux articles que vous avez nom-
mwés? R. Voyez-vous, le fabricant——-

Q. Je parle de vcus comme corporation, je voudrais connaiive les articles dont
veus avez fixé les prix entre vous-mémes et vos pratiques. Si je vous comprends
bicn, vous avez fizé le prix de ces deux articles pour vos pratiques ? R. Oui.

Q. Ap1és vous étre enquis du prix courspt des fabricants, vous étes libres de fixer
ccmme bon veus semble le prix augquel vous vendrez 4 vos clients 2 R. Oui.

Q. Aprésavoir obterules prix ausquels les fabricants de tabac et de sucre pour-
Taient vcus vendre ces erticles, n’avez-vous pas 1églé entre vous le profit que vous
devicz faire en les vcxdant & vos clients ? R. L’entente était de vendre a une avance
de Z, cu 4 centins,

Par M, Bain (Weniworth) :

Q. Si M. Childs voulait éhe aecez Lon de passer aux résolutions des 12 derniers

Toois; toules celles-ci datent de 2 ans et plus,
Par M. Landry:

Q. Ti parslt coretaré que les raffivcurs doivert vendre aux membres de la corpo-
ration & un certain prix ? R. Nous avons Je privilége de vendre aux membres de la
sccié'é su p1ix qui ncus plait. ,

Q. 1l v’¢st yas prouvé & ma ratisfacticn que ceci goit le résultat ou non d’une
entenie ertre les fabricants et la corporaticn Laséesur les profits des fabricants, Quele
qucs 1émoins pensent que ces dainicrs re retirent aucun profit de I'airangement,
mais je suis £ous I'impression qv’aprds vous étre assurés du prix des fabricante, vous
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ﬁxeizz, comme corporation, le prix anquel vous vendrez le sucre 4 vos pratiques ?
R. Non. '

Q. Voyez ceci: “ L'échelle des prix eera basée sur les prix des raffineurs de
Montréal” ? R. Cecont les prix de vento basés sur les prix des rafineurs pour certains
membres.

Q. Lorsque vous connaissez les prix des raffineurs, vous arrangez les prix pour
vos pratiques? R. Nous plagons une certaive avance sur les prix des raffineurs, et
si on ne I'accepte pas, nous faizons une réduction,

Q. Par un arrangement entre vous et les raffineurs, vous étes rcstreints & une
certaine limite? R. Oui.

Q. Quelie est-elle? R. J'irai plus loin si vous me le permettez; jo veux d’abord
défendre notre position comme corporation. ,

Par M. Guillet:

Q. La méme régle s’applique-t-elle aux produits des fabricants de tabac? Etes-
vous libre de fixer vous-mémes votre profit, ou est-il réglé par un arrapgement entre
les fabricants et la corporation ? R, La corporation fixe une avance de 4 centing sur
le prix cofitant.

Q. Il n’y a pas d’arrangement avec le fabricant dans ce cas? R. Pas positive-
ment. Il y 2 eu une longne correspondance a ce sujet, mais le fabricant n’a jamais
voulu s’engager de maniére on d’autre.

Q. Vous vendez quelquefois le tabac en entrepdt ? R. Oui, quelquefois.

Q. Avec la méme avance de 4 centins? R. Oui.

Q. Est-ce que cela n’affecte pas Je montant du capital placé dans les affaires ? R.
J’ai dit que nous vendions en entrepdt; je ne me rappelle de I’avoir jamais fait, vous
soulevez ici cette question. L’avance de 4 centins est basée sur les droits payés. Sur
une vente en entrepdt, 'avance ne devrait pus étre la méme.

Par M. Boyle:

Q. Vous dites que des tentatives ont été faites pour la fization des prix? R. Oui.

Q. Sur quels articles, outre I'amidon d’Edwardsburg? R. La question a é(é
discutée 4 la suggestion de M. Lightbound, mais les membres n’ont pu s’accorder. Jo
n'en connais pas d’autres que I'amidon.

Q. Avez-vous vu les {abricants dans le but de conclure un srrangement? R. Oai.

Q. Quels fabricants ? R. Ceux d’Edwardsburg et de Hamilton, la compagnie

anglo-américaine. La difficulté était qu'un fabricant consentait & fizer les prix,
tandis que I'autre ne le voulait pas.

Par le Président :

Q. Maintenant quel est votre exposé ? R. Ilest bien connu que Jo sucre est
un point faible davs le commerce d’épiceries. Pendant des années, les prix ont été
tellement baissés sans discernement aumcum, que le capital de ceux qui en
faiesient le commerce était comsidérablement affecté. Jusqu'au commencernent
de 1887, les pertes par cuite de 15, compétition avaient été telles quo la plupart des
marchards de gros en auraient volontiers abandonné le commerce. Je dois dirc que
pendant plusieurs années la question du profit sur le sucre granulé a été discutée sans
amener de résultats satisfaisants. Dans queiques localités, certains marchands
paraiseaient avoir des avantages sur les autres. La question fut discutée dacs une
accemblée de la Corporation de la Puissance, et on convintde vencre le sucre comme
on le fait & présent. La perte sur le sucre et surtout sur le sucre granulé, dont la
conscmmatior ¢st plus forte que celles des autres, était tellement grande qu'il surait
mjeux valu que le commerce de gros l'abandonnit entidrement, parce que lo tarif
actuel rendait toute importation impossible. Les épiciers de gros n’agi-saicnt
simplement que comme courtiers des fabricants, sans commission, et devenaient
responcables des mauvaises dettes. Je dois dire que si les raffineurs avaient & faire la
livraison de leur propre cucre, ils teraiert obligés d’en élever le priz. Il leur
serait impossible de le vendre au taux actuel. La livraison du sucre dars le pays
colite aux marchands de 23 4 3 pour cent. Le raffineur envoyant eon sgent aux
épiciers de détail, ne pourrait snivant moi, lo faire & moins de 5 pour cent, et ces 6
Pour cent, que les épiciers sont cersés fairc, devraicnt &ire ajoutés au prix dm
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raffinour. Jo crois que les épiciers de gros sont les distributeurs naturels du sucre
dont le commarce se trouve étroitemeant lié anx autres dpiceries, attenda gu’ils Pont
toujours vendu conjointement avec les autres. Nous nous décidimes en conséquence
& proposer aux fabricants de vondre directoment anux marchands de détail; de fait
nous convoquimes & Montréal une assemblée ol les trois raffineries étaient représentées
ef nous leur annongimes qu’elles pouvaient prendre ce commercs en mains,

Q. Quand cela? R. Le 20 avril 1887. Les rafficeurs s'objectérent & cela, et
mous dirent qu'ils n’aimaient pas a le faire. Nous lear proposimes alors comme
alternative, et la meillvare chose aprés cela, de faire une différence de } de ceatin
entre I'achetour en gros ot 'schetour par patits lots on celui qui n’apparienait pas &
la Corporation des Epiciers de gros, Ce } de centin n’avait rapport qu'au sucre gra-
nulé, Nous ne demandimes pas de différence sur le sucre jazne. Il se vend 2 barils
de sucre jaune pour un de sucre granulé, de sorte que la chose éjnivalait a } de centin
d’avance sur un baril par trois. '

Par M. Fisher:

Q. Et avant cela vous n’aviez pas d’arrangements avec les raffineurs quant aux
prix auquel vous deviez vondro? R. Avaat cela, le sucre acheté 4 6 contins se ven-
dait 5.9V ou 5.95 ou & aucun prix qu'on voulait le vendre; il est évident que si le
sucre est vendu 4 perte, le marchand doit se refaire de guelque autre maniare. !

Par M, Bain ( Wentworth) : '

Q. En disant que vous achetiez & 6 centins, était-ce l'escompte reiranché?
R. Cétait en dehors de I'escompte; et si lo sucre était vendu 6 centins, on accordait;
60 jours. La grande difficulté dans la cité était que si un détaillant achetait du sucre,
il était obligé de le transporter chez lui. A présent, nous payons 7 centins de Ia
raffinerie an magasin de gros, et 5 centins pour aller an chemin de fer; cola fait 12
centing, Le voitaragoe est pris 4 mémo les profits,

Par le Président ;

Q. Qui paie le roulage du magasin au chemin defer? R, Le chemin de fer.

_ Q. Alors colui qui recevait le sucre paysit le roulage? R. Oui, certainement.
Daps ia cité le coilt est de 12 centins. '
Par M. Landry :

Q. Quand il n’y a qu’un senl baril ? R, Le cofit serait lo méme pour ¢inq barils.
11 on couterait 20 centing pour un seul baril. Par exemple, si nous faisons venir cing
barils, cela nous coiite 35 centins, Dans V’intervalle, dans le courant d’aoiit, jo pense,
une quantité considérable de sucre arriva 4 Moatrésl, cela apporta des changements
dans 'arrangement avec les raffineurs, o ‘

Q. Da suere importé ? R. Oui, et il se vendait ; et je dois dire que les marchands
qui avaient entrepris de vendre au dessous du prix de ceux qui faisaient partio de'la
ligue ont 8té tréds prudents. Ils vendaient 4 2% cenlins de moins par 100 livres
généralement, Je sais quo nous avions un jour veadu un petit lot de sucre 4 un mon-
_sieur, et qu'il revist immédivtement pour annuler son msrché, parce qu'un de ces
marchands lui avait vendu da sucre & 2} centins par 100 livres de moins que nous,
Je me trouvais absent de Montréal, pour affaire indispensable, quand une assemblée
fut convoquée en décembre; les raffineurs y assistaient., On y conviat de vendre &
ceux qui ne faisaient pas partie de la ligue, 4 de centin de plas par livre qu'a ceux
qui en étaient.

Q. Toutes les raffineries é:aient-alles roprésentées a cette assemblée? R, Toutes
excopté celle du Saint-Liauret : qui n'était pas en opération, N'ayant pas do sucre 4
disposor et n'espérant pas en avoir de quelque temps, elle ne jugea pas & propos de
g’y faire repré-cator. Mais elle faisait partie de la ligue auparavant,

Q. Les refincura dos provinces maritimes étaiont-ils représentés? R. Oui, mon-
sieur. Jo dois dire qu’il a toujours 616 compris que Jes épiciers seuls formaient cotte
ligue, muis il n’en est pas ainsi. Beaucoup do personnes qui ne sent pas dans le com-
merce des épiucries en foat partie ; les confiseurs en gros, par exemple, qui emploient
du sucre dsus leurs fabrigues, jouissent des mémes avantages que les épiciers ds gros.

Par M. Guillet : '

Q. Leurs noms sont-ils sur 1a liste ? R. Oui, et ceux de plusieurs marchands de
£ros qui ne vendent pas de sucre du tout pour la simple raison que le commerce n’en.
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est pas profitable. Pour vous donner un exemple, un monsieur qui avait des intéréts
dans une des plus grosses maisons d’épicerie de Montréal, se retira des affaires il y
a quelque temps ; il 2 assuré dernidrement que daus 'année ol il 8 quitté les affaires,
il a vendu pour $150,000 de sucre, sur lequel il calcule avoir perdu $5,000. Cette
perte a été causée, bien entendu, par les frais de livraison, et 'intérét de manidre ou
d’antre,

Par le Président :

Q. Le sucre avait-il baissé ? R. Non; mais la maison avait vendu le sucre 4 si
bas prix, que cela ne payait pas les frais de livraison et les autres frais de 1'éta-
blissement.

Par M, Guillet :

Q. Le sucre n’avait pas baissé ? R. Non.

Par le Président : .

Q. En quelle année était-ce? R. Il y a deux ou trois ans. Mais il y a eu des
rapports si vagues et si exagérés dans les journaux, assurant que les épiciers faisaient
un ou deux pour cent, que la majorité des consommateurs s’imaginent qu'ils battent
monnaie, Tout récemment une dame, dans une soirée, disait & une amie que ses
dépenses pendant le dernier mois avaient augmenté de $8.50 et que cela était dft
4 la coalition. e monsieur qui m’a rapporté P’histoire n’est pas un épicier, mais la
chose le frappa, et il demanda & cette dame quells quantité de sucre elle auraif
employée pendant le mois; elle avait fait des confitures et croyait gu’elle en avait em-
ployée enviror 80 livres; il en conclut de suite que son surcroit de dépense devait
plutd se rapprocher de 80 centins que de $8.50, Je ecrois que quelques consomma-
teurs ne peuvent juger de la chose, n’en ayant pas la moindre idée. Maintenant, je
remargue que M. Matthewson, un monsieur pour lequel je professe la plus grande
estime et contre lequel je ne voudrais pas dire un seul mot, un gentilhomme qui &
accompli une foule de bonnes cenvres et qui, je le sais, n’avance jamais une chose
qu'il ne croirait pas vraie, je vois que M. Matthewson vous a dit que le prix du
suecre n'a jamais été plus élové et que sa qualité n'a jamais été plus pauvre qu’s pré-
1senni:. Bien, j’ai ici un état montrant que le sucre s8’est vendu jusqu'a 10 centins la
ivre.

Q. M. Matthewson n'a pas dit cela ? R. J'ai va son témoignage dans les jour-
nasux, M. Lightbound vous a dit qu’il n'avait aucune objection & ce que les mar-
chands fissent des arrangements entre eux. M. Lightbound sait bien que si sur 100
marchands, 95 ou 96 sont dans la coalition et 3 ou 4 restent en dehors, il est abso-
lument impossible de faire exécuter les réglemerts parce que ces derniers feront sortir
des circulaires qu’ils répandront dans tout le pays pour s'attirer la sympathie du
public et enlever ls commerce aux autres. Vous pouvez me répondre: sile com-
merce n’est pas profitable, que ne le leur laissez-vous. Nous le ferions volontiers,
mais la difficulté est que nous ne pouvons faire le commerce des épiceries sans le
suore. S'ils pouvaient prendre le sucre et nous laisser le reste, 4 la bonmne heure,
mais la chose est impossible, Je dirai, en terminant, que l'arrangement actuel me
parait étre le meilleur possible et pour I'dpicier et pour le raffineur. Il établit le
commerce du sucre sur une base juste et dquitable pour tous les intéressés ; je ne crois
pas que si la distribution était dans les maios des raffineurs, ceux-ci en fussent plus
satisfaits,

Par M. Bain ( Wentworth) :

Q. Quel est 'arrangement actuel ? R. L’augmentation pour ceux qui ne sont
pas sur la liste est de % de centin pour le sucre granulé; ils perdent aussi 'esecompte
de deux et demi pour cent accordé aux membres de la corporation.

Q. Cela s'applique-t-il & toutes les qualités ? R. Qui.

Q. Aux sucres blancs et aux jaunes? R, L’arrangement précédent n’avait rap-
port qu'au sucre granulé, mais je pense que I'arrangement actuel s’applique aux deux.

Parle Président :
Q. Ceux qui n’appartiennent pas & la corporation perdent I'escompte de deux et

demi pour cent et paient  de centin par livre de plus que les membres de la corpo-
ration ? R. Oui.
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Par M. Bain (Wentworth) :

Q. 1l a été dit ici que le dernier arrangement de la ligue était qu’outre les res-
trictions quant aux prix, la corporstion avait exigé que les raffineurs ne vendraient
du suere granulé aux marchands en dehors de ls corporation qu’s la condition qu’ils
prendrajent deux barils de sucre jaune pour un baril de sucre granulé? R. Ceci a
été discuté 4 une assemblée de Ja corporation ; aprés l'assemblée, j'étais sous l'im-
pression que tel était 'arrangement, mais j'ai compris depuis qu’il n’avait pas été
mig &4 exécution.

Q. Tl v’a pas été formellerrent entré dans vos livres ? R. Rien de ce qui s'est
ageé ontre les raffineurs de sucre et la corporation n’est consigné dans ses registres.
e n’est gu'un arrangement verbal.

Par le Président :

Q. Quelle était Pavance imposée & ceux qui ne faisaient pas partie de Ia corpo-
ration'? R, % de centin par livre pour 15 barils et & de centin pour moins de 15
barils.

Q. Quels autres avanisges avez-vous ! En avezvous quelque autre ? R, Je
ne le pense pas.

Q. Quel escompte avez-vous 7 R. Deux et demi pour cent.

Q. HEt combien d’escompte donnez-vons 7 R. Un et demi pour cent.

Q. Lo méme terme, 60 jours ? R. Oui.

Q. Vous n’appelez pas cela un avantage ? R. Je ne le pense pas. 12 centins
par barils de frais de roulage et les antres frais absorbent la différence de 1 pour 100,

Q. Vous avez deux et demi pour cent et vous donnez un et demi pour cent ? R,

Oai.
Par M. Guillet ;

Q. Ne laisvez.vous pas fréquemment le sucre que vous achetez en magasin i la
raffinerie, ot ne I'expédiez-vous pus de 14 ? R. Nous ne l’avons pas fait, mais on me
dit que quelques-ups le font.

Q. Qui paie le fret sur les sucres expédiés hors de la cité ? R. Le Grand-Trone
donne un connaissement jusqu’au point ot il doit se rendre.

Lar Y. McKay .

Q. Pour tous ies points ? R. Oui.

Q. N’y a-til pas de places dans I’onest cit on est convenu de payer le fret pour les
pratigues ¢ R. Oui, azx points de compétition. Je dois vous dire, messiours, que
Parrangement au sajet du sucre & été fait de maniére a étre également équitable pour
toutes les psrties du pays. On ne peut vendre 4 Montréal & plus bas prix qu'a
Toronto. Je pense qu'on n’est aussi grandement préjudicié contre notre arrange-
ment dans le public ici qu’d cause de la grande combinsison formée 4 New-York an
sujet du sucre. Je regarde cette combivaison comme une coalition dangereuse
dictant ses volontés mon seujement quant 4 la quantité prodnite, mais aussi quant au
prix auquel le sucre doit étre acheté. Il n'y a, comme on parait le croire, aucune
relation entre notre arravgement et le combinaison américaine. Le ndtre est une
simple convention qui nous assure un profit d'un quart de centin par livre, et si les
épiciers cessaient de faire la distribution du sucre, les raffineurs séraient immédiate-
ment obligés d’élever leurs prix.

Q. Peut-étre quelqu’un se chargerait-il d’en faire la distribution pour eux ?
Avez-vous fait quelque marché avec les raffinevrs daps cet arrangeinent, ou quel
marché avez-vous conclu avec les raffineurs, si vous en avez fait ancun 7 R. De quelle
nature ?

Q. Avezvous fait avec les raffineurs auncune convention en vertu de laquelle ils
vonls aidert 4 faire un certain profit ? R. Le seul marché est celui dont je viens de

arler.
P Q. Ils s'engagent 4 ne vendre qu’aux personnes dont les noms sont sur la liste.
C’est le premier point de 'arrangement ? R. Qui,

Q. 1ls consentent ensuite 4 faire payer a tous ceux qui ne sont pas sur la liste
une avance de § de centin par livre ? R, Oui.
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Q. Avez-vous un arrangement séparé avec chacun des raffineurs, ou vous étes-
vous arrangés avec une personne les roprésentant toutes ? R. Ils représentaient
tous les raffineurs quand l'arrangement a §1é fait.

Q. Avez vous fait un arrangement séparé avec chaque raffineur 7 R. Non,

Q. Y a-t-il quelque agent représentant quelque raffineur individuellement, ou
sont-ils tous venus ensemble ? R, QOui.

Q. Bt ils ont rencontré la corporation ¥ R. Ils ont rencontré une députstton
de la corporation.

Q. Y a-t-il eu quolque arrangement éerit? R. Non, monsiear

Q. Cest un simple arrangement verbai avec les raffineurs ? R. Oui Quant an
fait qu’il se trouve des épiciers de détail sor la liste, jo dois dire que vous voyez ici les
noms do plusicurs personnes qui fout le commerce de détail. Le nom de M. Paul par
exemple étuit sur la liste, on lui a demands, je ne sais pas qui, wais on lui & demandé
de le mettre sur la liste. De tous les épiciers en détail, il était le seul qui &’y trouvait
et quelques uns de sea confréres, en conséquence, no 86 croyaient pss bien traités, Ils
demandajent gu’on les mit sur le méme pied que les épiciers en gros, ou que los mar-
chands de détail fussent rayés de laliste. Lio commerce de détail présenta une objection
spéciale contre M. Panl, les détaillants prétendaient qu’en gardant son nom, oag leur
faisait une injustize, et une députation de I'Association des Epiciers de Détail nons
fut envoyée pour nous notifier qu’il était connu que quelques épiciers de gros ven-
daient aux consommateurs. Da plus, ils nous apportérent un engagement pour nous
le faire signer, en nous disant que ceux d’entre nousqui ne le signeraient pas soraient
boycottés. Ce procédé manquait certainement de dignité mais aprés discussion dans les
salles de Ia corporation, nous convinmes qu'en justice pour le commerce de détail,
nous ne devrions pas vendre directement aux jconsommateurs, et que les détaiilants
avaient droit de se plaindre que quelqu’un d'entre eux fit partie de la coalition du
sucre, comme on l'appelle ; aprés avoir discuté la question a Kingston, il fut décidé
qu'il serait mieux de réparer le commerce de gros du commerce de détail. Je peunse
que ce dernier est satisfait de l'arrangement actuel, parce que tous, ils ont le sucre
au méme prix.

Par M. Fisher:

Q. On se plaint que les épiciers de gros vendent directement aux gros consom-
matears comme I’héote! Windsor, le St-Lawrence Hall, 'Hdtel-Dieu et autres. Saveg-
vous si c'est le cas ou non ? R. Je dois dire que je me smis efforcé de tout mon
pouvoir, dans la corporation, de persusder aux membres que nous ne devrions pas le
faire, et j'ai refusé de vendre méme 4 mon beau-frére.

Q. A-til été porté plamnte ? R. Non,

Q. Il 0’y a pas eu d’enquéte & ce sujet de la part de la corporation ? R. Il n'y &
pas eu de preuve que ceci se faisait, autant que je sache. Lesautres membres de la
corporation m’ont assuré qu’ils ne vendaient pas directement aux consommateurs,

Q. Comment ’association fait-elle la liste qu'elle envoie aux raffineurs ? R. Nous
avons adopté une bonne régle, nous admettons tous ceux qui signent et gui ne font
que le commerce de gros.

Q. N’y a-t-il pas d’autre condition que de faire le commerce de gros sculement ?
R. Oui, ils ne doivent pas vendre 4 moins de § de centin d’avance sur le prix d’achat.

Q. Votre corporation exerce un contrdle absolu sur cette liste, elle décide quels
noms y seront insorits ou non ? R. Oui.

Q. Vous fournissez régulidrement cette liste aux raffineurs ? R. Oui.

Q. De qui vous achetcz ? R, Oni.

Q. Bt vous les croyez obligés de vendre 4 personne autre que ceux inscrits sur
la liste ? R. Qui.

Q. Les raffineurs n’ont pas le droit &’y mettre ou d’sn rayer aucun ? N’acceptez-
vous & ce sujot ancune suggestion des raffineurs ? R. Bien que nous ayons eu le
contidle de Ia Jiste, quelques noms y ont été mis & leur suggestion. lls peavent
représenter que quelques marchands sont d’anciennes pratigues, et qu’ils désireraient
les voir sur la liste, et nous mettons ces noms conformément a leur désir.
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Q. Vous le faites par détérence pour les raffineries ? R. Oui, 'arrangement au
sujet du sucre est entiérement en dehors de la corporation. Certains messieurs en
font partie sans appartenir 4 la corporation.

Q. Cela ne les empéche pas d’étre sur la liste 7 R. Non.

Q. Les raffineurs ont donc quelgue chose 4 dire quant & 1a confection de la liste ?
R. Certainement. S'ils nous disent qu'ils ont une bonne pratigue, nous mettons son
nom immédiatement. Nous n’avons pas de controle arbitraire quant & cela.

Q. Alors vous me conirdlez pas absolument la liste ? R, Non, mais #'il 8’y trou-
vait un épicier de détail, nous demanderions que son nom ft biffé. Ce n’est qu'un
arrangement verbal.

Q. Oe n’est simplement qu’une entente verbale que les raffineurs sont libres de
briser & volonté ? R, Je ne suie pas certain de cela.

Q. La seule coalition que vous connaissiez li-dedans, c¢'est que chaque homme
achetant d’aprds cette liste, doit vendre avec l'avance fixée sur le prix d’achat ?
R. Clest 1 toute la coalition.

Par M. Guillet :

Q. Vous étiez présent 4 'assemblée oul il a été question d'insister sur l'achat
obligatoire de 2 barils de sucre jaune pour un de blanc par un marchand qui n’appar-
tient pas 3 la ligue 7 R, Oui. )

Q. Voas avez compris que cela avait été convenu? R. Oui. Je dois dire que
I’assemblée s’est séparée sans rien décider réellement. C'était une assemblée de la
corporation et des raffineurs.

Par le Président :
Q. M. Drummond était-il présent i cette assemblée ? R, Oui.,
Par M. Guillet :
Q. Vous aviez 'habitude de faire ces choses au moyen de résolations ? R. Non.
Je me suis informé depuis et j'ai appris qu'on n’avait jamais donné suite & cette pro-
osition.
P Q. Nous avons appris par un témoin que la demande en avait été faite 4 M,
Drummond ? R. Pas que je sache.
Par le Président :

Q. Qui a proposé cet arrangement entre les raffineurs et les épiciers de gros ?
R. Les épiciers de gros.
oui Q. S'est-il éconlé beaucoup de temps avant qu'il fiit adopté par les raffieurs? R.

ui,

Q. Combien de temps, plusieurs années? R. Je ne puis le dire de mémoire,
une couple d’années, je suppose.

Q. Trois ou quatre ansou deux ou trois ans? R. Une couple d’années peut-
étre,

Q. Vous aviez pressé la question? R. Oui.

Q. 1is avaient refusé d’abord? R. Oui.

Q. Jusqu’a ce temps, jusqu’en avril dernier? R. Jusqu’en avril dernier,

Q. Ils avaient refusé de s’y soumettre? R. Ils avaient refusd.

Q. Les avez-vous induits & se plier & vos désirs? Ont-ils consenti? R, Ils
nous répondirent qu'ils avaient étudié la question, et que ce serait faire une injustice
an commerce gue de conclure un pareil arrangement,

N Q. Quels arguments avez-vous employés outre ceux dont vous avez parlé? R.
ucuns,

Q. Leur avez-vous dit que vous seriez obligés d’abandonner la commerce du
sucre ? Q. Je pense vous avoir dit déja qu’d une assemblée tenue & I’hdtel Windsor,
nous leur avons proposé de se charger aux-mémes de la distribution de leur propre
sucre.

Par M, Guillet :
Q. Cela a décidé 1a question? R, Oui,
Par le Président ;

Q. Vous leur avez donné 4 entendre que vous aviez décidé de leur abandonner
la distribution de leurs sucres ? R. Nous étions parfaitement consentants qu’ils s'en
chargeassent.
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Q. C'était les prendre 4 la gorge que les mettre dans l'alternative de vendre
leur propre sucre ou de consentir 4 votre proposition? R. Je ne savais pas encore
de que proposer une telle chose, ¢'était prendre quelqu’un & la gorge,

Par M. McKay (Hamilton) :

). Vous lear avez signifié que #'il n’était pas permis aux marchands de gros de
faire un profit raisonnable, ils pouvaient vendre leur sucre eux-mémes? R. Je ne
pense pas qu'il existe aucune loi pour forcer le public & perdre son argent.

Par M. Pisher :

Q. Alors si je comprends bien, cet arrangement entre votre corporation et les
raffineurs ne lie aucanement ceux-ci ? R, Pas du tout, monsieur.

Q. Les rafficeurs ont fait ceci tout 4 fait volontairement ? R. Oui, jo crois qu'il
est de leur intérét de lo faire.

Q. Avant cet arrangement, pouviez-vous fizer le prix du sucre ? R. Non, mon-
sienr, les pratiques le réglaient.

Q. La différence entre ce qui existait alors et aujourd’hui, c’est qu'avant
I'arrangement les pratiques fixaient le prix, tandis que vous le faites maintenant ?
R. Oui.

Q. Les pratiques le réglaient par la compétition qui existait entre les divers
marchands de gros ? R. Oui,

Q. Une autre chose. Je comprends qu'il y a un arrangement hebdomadaire
quant au prix suquel vous achetez votre sucre, et par conséquent suquel vous le
vendez ? R, Oui.

Q. Qui fixe leprix ? R. Je suis chargé de cette partie de I’arrangement, Si les
choses se font de cette manidre, c’est par la raison que je me trouve sur les lieux tous
les vendredis aprds-midi. Nous ailons tout simplement & la raffinerie et nous
demandons le prix, et si ¢’est un huitidme, nous télégraphons & toutes les corpora-
tions gge c'est le prix pour la semaine. Si, dans le cours de la semaine, les prix
hanssent ou baissent quelque peu, on n’y fait nulle attention parce que si le change-
ment arrive au milieu de la semaine, il est impossible de notifier tout le monde pen-
dant 1z semaine, mais si une avance ou une baisse de } de centin se produit, nous
télégraphions 4 la corporation qu'une hausse ou une baisse 2 eu lieu.

Q. Ceci n’est fait que le vendredi. Le vendredi on vous donne un prix, disons
7 centing. Si le mardi, le’sucre baissait d’un demi-centin, vous ne pourriez donec
diminuer les prix ? R. Oh oui, nous le pourrions. Si les prix ne décliraient que
d’un huitidme de centin, nous ne les baisserions pas, mais si ¢’était d’'un quart, nons
le ferions. ;

Q. Vous ne pouvez changer vos prix que si la différence s’éléve & un quart de
centin? R. Oui.

Q. Le prix fixé le vendredi soir, n’est donc pas absolu pour toute la semaine ?
R. Le prix fixé alors n’est que lo point du départ. Ainsi, quoique les raffineurs nous
donnent ce prix ils sont libres de vendre & un prix plus élevé ou plus bas, Ils ne
s'engagent 4 rien du tout sous ce rapport,

Par le Président
Q. Ils vous notifient ? R. Oui.
Par M. Fisher:
R OQ~ Le prix fixd ne gouverne pas nécessairement vos prix de vente non plus ?
. Oh, oui.

Q. Vous dites que co prix peut varier dans le cours de lz semaine, Prenez
Pexemple que j’ai donné, 7 centins la livre' le vendredi; si pendant la gemaine le
prix montait & 7% centins, combien vendriez-vous votre sucre? R. Nous le ven-
driona 7% centins. !

Q. Uette avance se fait conforménent 4 un arrangement qui existe entre vous et
les raffineurs ? R. Si nous le payons sept, nous le vendons par lots de 15 barils &
7% centins, disons, et & 7§ centins qnand les lote sont do moins de 15 barils,

Q. Pour 15 barils ¢’est 7} centins ? R. Oui.

Q. Supposors que le prix 4 la raffinerie change le lundi et devienne i 7} cen-
tins ? R. Nous changerions de suite notre prix, I'avangant de } de centin,

SUCRES ET EPIOERIES, 101



61 Victoria. Appendice (No. 3.) A. 1888

Par le Président :

Q. Supposons que le prix baisse de & de centin ? R. Nous ne ehangerions pas de
priz du tout,

Q. Ne pouvez-vous pas élever le prix si celui des raffinenrs montait de % de cen-
tin 2 R. Je ne connais rien qui nous oblige & le faire. Nous auriouns i en en-
voyer I'avis & toutes nos corporations et nous ne pourrions pas le faire assez vite.

Q. Il ne vous est pas permis d’avancer le prix méme si vous pouviez en donner
svis ? R. Cela no nous est pas permis.

Q. Sauf I'obstacle physique, y a-t-il quelque chose qui vous empéche de le faire ?
R. C’est Vobstacle physique que j'avais en vue.

Q. La difficulté de communiquer avec vos commis voyageurs ? R, Nous le
ferions si le prix moontait ou baissait d'un quart de centin. Tout le commerce de
gros vendait & un quart de centin au-dessous du prix, tout récemment.

Q. Supporons que le prix soit fixé 4 sept centina le samedi, et que les raffineurs
I'élévent 4 7% centins le Iundi, pouvez-vous télégraphier cette avance de £ de centin
4 vos commis-voyageurs ? R. Non. '

Par M. Fisher :

Q. Ce prix est-il fixé par les raffineurs ? R. Oui.

Q. Toutes les compagnies ont-elles le méme prix? R. Oui, elles semblent
g'entondre 4 co sujet, mais vous pouvez quelquefois acheter & meilleur marché de
Pune que de V'autre.

Q. Alors les ruffineurs ont un arrangement entre eux pour donner le méme
prix? R. Oui, il vaut autant qu’ils le fassent, attendu que la chose n’a qu’nne
importance nominale.

Par M. McKay :

Q. Comment sont les sucres anglais et écossais, comparés au sucre granulé cana-
dien, sous le rapport de la qualité? R. Je les crois en général inférieurs au sucre
capadien. Certain sucre anglais est cependant assez bon.

Q. Les autres témoins ne sont pas trés positifs la-dessus? R. Je préfore le
sucre canadien. J'ai examiné les échantillons et jo préfére le sucre canadien.

Par M. Landry ;

Q. Vous n’avez ancun prix dans la eorporation pour les provinces maritimes ?
R. Non. A '

Q. Savez-vous si ceux qui achdtent directement des rafineurs dans les provinces
maritimes, achétent & cette avance ou au prix dont ils conviennent, quel qu’il soit?
R. Je "en sais rien; mou impression est qu'ils devraient avoir le prix dont ils con-
viennent,

Par M. Wood ( Westmoreland) :

Q. Je voudrais simplement vous demander, M. Childs, quelle est votre opinion sur
la qualité actueile du sucre, comparée a ce qu’elle était avant P’arrangement, Y a-t-il
quelque différence dans les sucres jaunes? R. Je ne pense pas qu’il y en ait.

Q. On vous a dit que ces sucres étaient de bien plus pauvre qualité? Je erois
que les sucres jaunes de qualité supérieures sor:t les mémes qu’ils étaient, mais il y a
eu une forte demarde des sucres infériours, et les raffinenrs pour satisfaire & cette
demande ont fabriqué un article qui, bien entendu, est pesant et sirupeux. Celte
remarque ne s'applique qu’au sucre & bon marché.

Par M. Gillmor :

Q. Les marchands de gros des provinces maritimes appsartiennent-ils 4 laligue ?
R. Non,

Q. Si non, peuvent-ils avoir des relations commerciales avec les raffineurs, indé-
pendamment de votre arrangement? R. Je le pense; tant quils ne vendent pas de
sucre dans Québec ou Ontarie, cet arrangement n’affecte pas ces raffineries du tout.
Vous avez demandé si tous ies raffincurs demandent le méme prix. Quand ’arran-
gement a été concluy, il était entendu qu'il n’y aurait pas de différence dans le prix.
Nous devions prendre leurs différents prix et établir une moyenne qui devait servir
de base pour fixer I’avance.

Q. Si les raffineurs donnaient trois différents prix, par exemplo ? R. Nous en
grouverions la moyenne qui nous servirait de base.
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Q. Les prix ont ils jamaijs été éganx ? R, Oui, lors dcs commencements de la
¢oalition.

Q. Dans le cas ol vous n’obtencz pas les prix do tous les fabricants, que prenez-
vous généraloment pourbase? R. Voici comment nous nous y prenons : nous obte-
nons les prix des raffineries du Canada et du Saint-Laurent et nous voyons s'ils
diffsrent ou non.

Par M, Bain (Wentworth) :

Q. De qui obtenez-vous ces prix, de fait; les avez-vous de M. Drummond?
R. Pas perscnnellement; mais nous svons le prix courant général.

Q. Le vendredi goir, par exemple, avez-vous autre chose que la cote de la raffi-
nerie du Canada? R. Non, nous la prenons pour base.

Q. Généralement;, elle vous sert de base? R. Oui, une fois par semaine. Nous
avons écrit aux autres raffinours; ils nous ont répondu qu'ils consentaient & régler
leurs prix sur ceux de la raffinerie du Canada.

Par M. Guillet :

Q. Avez-vous dit que M. Paul est le seul dout le nom ait été rayé de la liste des
membres de la ligne 3 Montréal ? R. Non, monsieur, je n'ai pas dit cela.

Q. Savez-vous combien de noms ont été rayés ? R. Opze environ, je pense.

Q. J'ai entendu dire que les détaillants se sont fortement opposés & l'arrange-
ment. de la corporation, parce que M. Paul n'avait pas été notifie? R. Il p’y avait
que trois noms, les deux autres étaient ceux de personnes qui, tout en faisaut le com-
merce de détail, prétendaient agir comme courtiers de gros, J'avoue que M, Paul
aurait dii 8tre potifié. 1l ne I'a pas été, mais il aurait dd I'étre.

Q. 1l opérait en gros lui aussi, n’est-ce pas? R M, Paul le sait. Je ne puis le
dire. Je sais qu'il fait & Montréal des affaires lucratives et qu’il s’enrichit.

M. Paul—On m’a demandé ici aujourd’hui si je faisais partie d'une députation
envoyér a la Corporation des Kpiciers de gros au sujet de la vente anx consomma-
teurs. Childs vient de dire que le document qni les menagaient d'dtre boycottés a
été porté i leur association. Je n’ai pas trempé la-dedans. Quand j'ai assistd i
I'agsemblée, il n’a été aucunement quostion d'un pareil document, et 8'il & 616 passé &
I'association pour &tre signé, je n'en ai pas en connaissance.

Le Témom.—~Je crois que M. Paul n’srien eu & faire avec ce papier.

W. B. MATTHEWSON est assermentd,

Par M., Guillet :

Q. Est-il 4 votre ¢onnaissance que votre pére a dit 4 ce comité qu'en demandent
4 acheter du sucre blanc & la rafficerie du Canada, op lui & dit qp'il serait obligé
d’acheter deux barils de sucre jaune pour chaque barjl de bianc, outre qu’il aurait &
payer } de centin de plus que ceux de la ligue, et qu’il perdrait 'escompte ? R, II
fut intormé par M. Buchanan, en présence d’un témoin, qu'il aursit & payer } de
centin au-dessas du prix du granulé, et qu'il aurait & prendre deux barils de sucre
jaune pour un de sucre granulé.

Q. Par qui? R, Par M. Bucharan, un employé de 1a raffinerie.

Q. M. Sinclair p’est-il pas préposé aux ventes? R. Oui, mais je ne sais 8’il était
présent ou non, Je crois que M. Childs dit que cette proposition z 616 retirée parce
que sans doute personne n’a voula I’approuver,

Q. Vous ne savez de ceci que ce que votre pére vous en a dit? R. Rien que

Par M. McKay :

Q. Avez-vous jamais été membre de la Corporation des Epiciers? R, Non,

Q. Avez-vous jamais demandé & y entrer 7 R, Non.

Q. Avezvous désiré y entrer 7 Non,

Par M, Gujllet :

Q. Connaissez-vous quelque autre oas, ou avez-vous veus-méme fait quelque
achat lors duguel il a été fait mention d’avance sar le prix ordinaire du sucre, et de
la quantité de chaque couleur & prendre ? R. J'ai payé a la raffinerie du Canada un
quart de centin extra.

cela,
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Q. Sur combien de barils ? R. 900 barils.

Q. Quant votre pare vous a-til dit cela? R. Immédiatement aprés son retour
de la raffinerie, et M. Childs, président de ia Corporation des Epiciers de Gros, Ini a
dit la méme chose.

Par M. Landry :

Q. Appartencz-vous 4 aucune association qui vous donne le droit de fixer les
prix ? R. Je n’appartiens & aucune association.

Q. Désirez-vous informer le comité de quelque chose contre cette association ?
R. Je pense que pour nous, en particulier, cette coalition est une chose sérieuse non
seulement 4 cause de I'argent réellement perdu sur chaque baril de sucre acheté a la
raffinerie, mais 4 cause des sommes considérables que nous avons & payer d’avance ;
il nous faut subir cet inconvénient ou importer le sucre de I'élranger. Dans le mois
de juillet ou d’aofit (je ne peux le prouver bien entendu, mais j'ai de fortes présomp-
tions 4 cet effet) la corporation, & Montréal, & tenu une assemblée secrdte dans
laguelle le prix du sucre & 616 avancé de & centin.

M. McKay—Cecti est-il une preuve ? Je ne le pense pas.

M, Landry.—Je pense qu'il aurait di antoriser quelquun & demander la question,
mais ceci n’est pas une preuve concernant cette assemblée.

Par M. Wood ( Westmoreland) :

Q. Avez-vous jamais exprimé le désir d’entrer dans aucune combinaison concer-
nant le sucre granulé ? R. Je n’ai jamair exprimé le désir d’entrer dans aucune
coalition au sujet du sucre granulé, au moyen de laquelle je pourrais empécher ancune
personne d’acheter au mdme prix que moi. Je n'entrerais dans aucune ligne, mais je
consentirais volontiers & un arrangement avec quelque société que cesoit dans le but
de vendre mes marchandises 4 un profit raisonnable ; je ne consentirais & rien qui
empécherait d’autres marchands d’obtenir des marchandises de la raffinerie ou de
tout autre fabricant parce qu’ils refuseraient de se joindre & moi.

Q. Parce qu'ilsrefuseraient de prendre le méme profit que vous ? R. Parce qu’ils
refusersient de consentir 4 mes désirs. Je ne consentirais jamais & un arrangement
qui permettrait d’empécher aucune personne d’'avoir des raarchandises,

Q. Avant la formation de la coalition du sucre avez-vous demandé 3 un membre
de la Corporation des Epiciers de gros de Montréal si elle allait bientot arranger cette
affaire du smere granulé, et quand elle se proposait de le faire ? R. Non.

Q. Comument vous procurez-vous votre poudre & bonlanger ? R, En vertu d’un
arrangement,

Q. Comment appelez-vous cette ligne, Comment achetez-vous vos allumettes ?
R. En partie par un arrangement et en partie en la maniére ordinaire.

Q. Vous avez signé cet arrangement, quel qu'il soit? R, Non, nous avons ver-
balement consenti & 'arrangement,

Epaar A. WiLLs.—Déclaration,

Avant d'étre examiné et de répondre en qualité de secrétaire de la Corporation
des Epiciers de la Puissance, jo désire placer devaut vous I'affidavit de 1’Association
Canadienne des Commergants de montres américaines, moantrant que la résolu-
tion concernant l'injonction particuliére de M. Stark a été passée avant que cette
injonction me fiit remise. Je vous passerai aussi une lettre que les officiers de 'asso-
ciation ont cru assez extraordinaire de recevoir. Jo vous dirai simplement que le
président, le vice-président et le trésorier de 'association assistaient & cette assem-

blée.
Par le Président :

Q. Je crois que vous allez un pen trop vite. Nous n’avons rien i faire avec
aucune lettre que M. Stark peut vous avoir écrite: Vous avez regn de nous une lettre
par l'entremise de notre secrétaire? R. Rien de pareil.

Q. Ur télégramme du secrétaire? R. De vous personnellement.
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Epaar A. WiLLs est asserments.
Par le Président :

Q. Vous étes le secrétaire de la Corporation des Epiciers de 1a Puissance? R, Je
le suis,

Q. Vous fizez chaque semaine le prix de vente du sucre pour la semaine suni-
vante, n’est-ce pas ? Qui fixe ces prix? R. Ils sont fixés & Mountréal,

Q. Parqui? R. Par le comité.

Q. Quelles sout les personnes qui forment le comité ? R. M. Childs et M. Herbert;
généralement M. Childs, je pense.

Q. Qui fournit les noms des personnes aur juelles les raffineurs doivent vendre ?
R. Les noms publiés sur la liste sont contrdlés par les diverses corporations.

Q. Et & qui sont-ils soumis? R. A moi.

Q. Bt 4 qui passez-vous ces listes? R. Je les fais imprimer et je les envoie aux
ratfinenrs.

Q. Pourquoi les envoyez-vous aux raffinenrs? R. Afin de leur faire connaitre
les noms des personnes qui, en vertn de I'arrangement, peuvent s’adresser & eux et
acheter aux conditions spéciales,

Q. Les termes privilégiés? R. Oui, les termes spécianx.

Q. Qui a organisé cette Corporation des Epiciers de gros de la Puissance ? Quels
sont les promoteurs actifs de sa formation ? R. La Corporation des Epiciers de gros
de la Puissance a été organisée 3 Montréal Je 7 juin 1884; MM, Ance, Davidson et
et Blaine, représentant Toronto, MM. McPherson et Guillard, représentant Hamilton-
et MM, Childs, Kirk et Tees, représentant Montréal, étaient présents.

Q. Quand avez-vous 4té nommé secrétaire? R. Je vois par les minutes (Exhibit
24) que j'ai 6té nommé secrétaire 4 cette assemblée,

Q. Et vous avez continué & occuper cette position ? R. Je I'ai toujours occupée
depuis cette date.

Q. Les minutes de 1a premiére assemblée font-elles mention da sucre ? R. Tin'en
a pas 6té question 4 la premiére assemblée.

Q. Quand les minutes en font-elles mention pour la premisre fois? R. La
question parait avoir été soulevée et discutée pour la premiére fois le 26 novembre.
1885, 4 une assemblée dans laquelle MM. Lightbound et Kinlock représentaient
Montréal. L'assemblée s’ouvrit le 26 et se continua le 26. Je trouve ici ¢ sucre
~ granulé. Discussion compléte de la proposition qu'il est désirable de fizer un profit
maximum, sans arriver 4 une conclusion,”

Q. A quelle date a-t-il été question pour la premidre fois de faire des arrange-
ments avec les raffineurs ? R. Cette question parait avoir été discutée pour -la
premidre fois & une assemblée de la Corporation de la Puissance tenue 4 Kingston le
30 avril 1886, Mes minutes disent. “Séance de I'aprés-midi, 3h. p. m,~Sucre. M.
Guillard explique qu’il a été en correspondance avec les raffineries et qu'il est
persuadé que si une proportion considérable des membres du commerce des épiceries
désiraient avoir un arrangement protecteur, les raffineurs les aideraient a ’obtenir,

Q. Aideraient le commerce de gros ? R. Oui.

Q. Quoi de plus 7 R. Dans la méme séance, il 2 été proposé, secondé et résola :
% Que cetts assemblée désire affirmer le principe que les sucres ne devraient pas dtre
vendus au prix cofitant on presque au prix cofitant comme ils le sont & présent, et
insister pour que les épiciers de gros de Montréal, de Kingston et de I’Ouest
preunent immédiatement des arrangements de nature 4 faire gue les sucres en lots de
woins de 50 barils puissent se vendre & une avance minima et uniforme de, disons,
2 de centin sur les prix des rafflneurs de Montréal par charge de wagons de chemin
de fer, et qu’une copie de cette résolution soit envoyée 4 chacune des corporations
locales afin de leur pormettre d’exprimer leur opinion sur icelle dans le plus bref
délai possible.”

Q. C'est on 1885, alors, que vous avez d’abord essayé d’amener les raffineurs 4 un
srrangement avec les épiciers ed gros; en 1886 vous avez fait quelque progras.
%engant ce temps vous vous dtes constamment efforcé d'obtenir leur consenterment ?

. Qui.
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Q. Kt quand ont-ils enfin consenti? R. Lo 9 juillet 1886, 4 une assemblée tenue
a Hamilton, M. Guillard, Président de 1’ Association de Hamilton, London et Brant-
ford, * prérenta les résolutions de la corporation de Hamilton, London et Brantford dn
10 mai 1884, L’assemblée fut unanimementd’opinion que quelque chose devrait étre
fait de suite afin de remédier & P’éfat de choses actuel.”

L’heure de I’'ajonrnement étant arrivée, la suite de Iexamen de M, Wills est
remise & une future séance, ot le comité s'ajourne.

CuHanBRE DEs CoMMUNES, OTTAWA, 17 mars 1888,

Le comité sur les coalitions commerciales s’assemble ce matin; M, Wallace
au fauteuil.

Wiruiam IncE, épicier de gros, de Toronto, est assermenté.

Par le Président ;

Q. M. Ince, vous étes le président de 1a Corporation des Epiciers de gros de la
Puissance ? R. Oui.

(. Voulez-vous nous dire quel estson but ? R. Qui, étant assez familier avec les
eirconstances do son organisation et avec le but que 'on 8o proposait en 1'établissant,
Jje vous donnerai aussi brigvement que possible I'histoire de cette institution et des
motits qui ont amené ce qu'on oppelle 1a coalition. Il y a quelques années, on sentit
qu'll était désirable que les commergints de gros de la Puaissance da Canada se
conpussent mieux les ups les antres; une corporation des épiciers se forma dans cette
intention 4 Hamilton, puis il s'en établit une & Toronto, et Montréal imita lenr
exemple. Ues corporations tinrent des assembiées ot il fut couvenu qu'une partie
des procédés conserveraient un caractére purement social. Diverses questions rela-
tives & Jeur genre de commerce furent discatées dans ces réunions, et on convint de
prendre des mesures pour arriver 4 unc meilleure entente. Plus tacd on penss qu'il
était désirable d’étaplir une corporation de la Puissance. Hile fut formée dans le
méme but, savoir, pour resserrer nos relations personnelles et aussi pour établir des
réglements relatifs & notre commerce particulier, discuter toutes questions qui pour-
raient 8’y rattacher, et permettre aux membres de suggérer ce qu’ils croiraient propre
& 'avancement de leurs intéréte. Entre autres matiéres qui furent 'objet de nos discus-
sions, on s'ocoupa de la nécessité de faire disparaitre le systéme pernicienx d’abaisser
les prix de quelques-uns des principaux articles de notre commerce, que I'on vendait
s8ps profit,—et spuvent méme & perte—simplement pour faciliter Ia vente d’sutres
articles sur lesquels il était possible de faire un large profit. Tout le monde sentait
que cela était un mal, non seulement les marchands de gros, mais les détaillants eux-
méme en convenaient. Un article surtont était employé dans ce but, c’était le tabac,
Vous avez en endu hier le témoignage de M. Childs au snjet de cet article, La pre-
miére avance fixée sur le prix d’'achat fut de 3 centins par livre. Nominalement
c'était une avance, mais réellement il n’en était pas aipsi. Prenez, par exemple, le
tabac & 25 centins la livre, ajoutez 12 centins de droits, et vous avez déji 37 centins;
ces droits étaient payablescomptant tandis que nous accordions 3 pour 100 d’escompte
sux acheteurs qui payaient comptaat, Puis aprés avoir payé les frais de fret, 'intérét
pour le temps écoulé entre Pachat et la vente du tabac et 'échange, il ne nous restait
plus qu'un protit de 2} centins par livre, on de 5 4 6 pour 100,

Par M. Landry :

Q. Qui a réglé cette avance, la corporation ? R. Je ne vous parle i que des
actes de la corporation,

Q. Entre elle-méme et les pratiques ? R, Le commerce de gros proposa, entre
autres choses, que ce profit ou cette avance fut placée sur le tabac, Il était impos-
gible de rien faire, bien entendu, sans le consentement unanime du commerce, Pres-
que tous les commergpants qai avaient acheté lear taba: des fabricaats signérent un
engagement de ne pas vendre 4 moins d’uns certaine avance, Lorsque les droits
furent élevés de 124 20 centins, nous eitmes & payer ce surcroit de droits argent
comptant, tout en accordant 4 nos pratiques les 3 pour cent habituels quand elles
nous payaient comptant.
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Par le Président : :

Q. Quelle est actuellement l'avance que vous fixez sur votre prix d’achat?
R. Ells est nominalement do quatre centins, mais elle ne s’éléve réellement qu'a une
fraction au-lessus de 3 centins par lb. parce gue nous accordons 'escompte sur la
valeur iotale du tabae, les droits payés. Nous payons aussi le fret entre Montréal et
Toronto, de sorte que vous voyez, messieurs, qu’en fixant cette avaance nous ne nous
assurors qu'un profit trés modéré, comme je vous le démontrerai d’aillenrs plus tard.
Il o'y a pas une maison de gros dans 1'Quest—(je ecrois qu’une ouw deux maisons,
peut-&tre, & Montréal, peuvent conduire leurs affaires avec un moindre percentage
de dépenses parce qu'il leur est possible de se dispenser de commis voyageurs, etc.,)—
ou du moina & Toronto, qui puisse faire le commerce avec un profit de moins de 3%
pour cent, pour &tre en état de faire face aux frais de loyer, aux taxes, au salaire des
employés et aux autres dépenses incidentes gqui ne sont d’habitude jamais incluses
dans le colit des marchandises ou ajontées au prix d’achat.

Par M. Bain ( Wentworth) :

Q. Vous dites que les dépenses de commerce courantes absorbent 3% pour eent
des affaires courantes 7 R. Oui.

Q. Les dépenses gue vous ne pouvez pas éviter ? R, Que nous ne pouvons pas
éviter. Il y a dans le commerce certsines dépenses incidentes qui ne peuvent pas
étre évitées,

Q. Les dépenses courantes inhérentes & votre commerce ? R, Oui, dans quelgue
cay, & Montréal, certainos maisons peuvent conduire leurs affaires sans agents ou
commis voyageurs, elles ont conséquemment moins de dépenses que nous, Dans
Pestimation que jo viens de vous donner, jo n’ai rien alloud pour mauvaises dettes, Je
suis incapable de dire quelles sont les mauvaises dettes de toute sutre maison que la
mienne, Iilles peuvent étre plus ou moins considérables, mais je sais que les ndires,
81 Pon prend la moyenne d’une térie d’années, ne se montent pas & moins de trois
quarig pour 100. Ainsi vous voyez qu’en ajoutant ceci 4 nos autres dépenses, nous
arrivons & un total de 4} pour 100, Je ne pense pas, messieurs, quo ’on puisse faire
lo commerce & moins de frais, du moins dans I'Ontario, Tous ceux a qui j'ai parlé &
ce sujet 8'accordent 4 dire que c’est le minimum des frais que le marchand doit néces-
sairement faire ; de sorte gue si nous faisons 6% pour 100 et que nos frais de com-
merce s'élévent 3 4} pour 100, nous ne faisons pas rvéellement plus de 2 pour 100 de
profit. Si une maigon fait des affaires trés considérables, ¢’est un joli profit, il est
vraj, Une maison faisant annuellement pour un million d’affaires & 2 poyr 100 de
protit, réalise un bénéfice trds eatisfaisant ; mais tout commerce entraine de grands
risgues, beaucoup de travail et d’anxiété, et je ne pense pas qu’un tel profit soit trop
considérable, touy bien considéré, Voila ce gqui regarde I'article du tabac.

Par M. Landry :

Q. Daps I'arrangement en vertu duguel vous deviez vendre 4 une certaine avance
sur le prix colitant, était-il entendu que ceux de qui vous & shatiez ne devaient vendre
4 personne qu'a cenx qui en faisaient partie? R. Nous n'svons pasd’entente positive
avec les fabricants ; nous leur avons simplement expliqué la chose et ils nous ont dit
qu'ils feraient leur possible pour nous aider. Je pense, cependant, que ce sera l'effot
de I'arrangement.

Q. De fait, lorsgue vous avez concla cet arrangement avee les fabricants, il y a
eu promesse de leur part, qu'ils se soient légalement engagés ou nom, de ne faire
d’affaires qu'avec vous? R. Iis nous ont promis de nous aider, mais non pas de ne
pas commercer avec d’autres qu'avec nous,

Q. Qu'entendez-vous par aide 2 R. J'entends qu'ils ne changeraient pas les prix
auxquels ils vendaient.

Q. Pour ceux qui achetaient le tabac d’eux ? R. Il y a quelques maisous qui
s'en tiennent aux termes de I'arrangement sans V'avoir signé.

Q. Savez-vous, de fait, si aprés I'arrangement, les fabricants ont vesdu & quel-
gu'an en dehors de votre associstion ? Ils 'ont fait d’abord, j'en suis certain, mais jo
ne sais §'ils l¢ font ou non, & présent,
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Q. Ont-ilsadopté ce systdme, le savez-vous ? R. Jo ne puis dire positivement qu'ils
T'aient adopté. Je sais que I'arrangement fonctionne bien et que ceux qui 8’y étalent
d’asbord opposés ont reconnu depuis combien Ia chose est juste et raisonnable.

Q. Dans tous les cas, vous étes persmadé que I'arrangement fouctionne bien
a présent ? R. Oui; cn général les gens en sont satisfaits, La seule objection présen-
tée contre I'arrangement, et cette objection existe encore, c’est que quelques épiciers
de détail se trouvent sur la liste, et on sent que c'est un grief sérienxz. Je saig que les
détaillants «’en plaignent constamment.

Q. Vous parlez de liste, voulez-vous dire que vous avez une lifte pour le tabac
de méme que pour le sucre ? R, Je veux dire parmi cenx quiont signé I'engagement
et qui achétent maintenant des fabricants.

Q. Ceux-ci connaissent ces détaillants soit au moyen de la liste ou antrement ?
R, Je le suppose.

Q. Vous savez, comme corporation, quiils sont ? R. Oh, oui.

Q. Y a-tl entre vous quelque entente ? §'il survient une hausse ou une baisse,
vous communiquez Jes uns avec les autres ? R. Je ne comprends pas bien la guestion.

Q. Avez-vous une échelle de prizx ? R. Non, les fluctructions sont plus marquées
que celles du sucre. Elles ne sont pas aussi frégquentes ; ¢'est un article beaucoup
plus stable.

Q. Vous notifiez-vous, dans ces cas, les uns les antres ? R. Les fabricants de
tabac publient des listes de prix; lorsque ces listes paraissent, nous n’avons plus
besoin d’en donner avis. Nous pourrions, cependant, notifier ceux qui ont signé
Parrangement.

Q. Vous fizez vour-mare 'avance sur le tabac ? R. Oui.

Par M. Gilimor :

Q. L’avance sur le priz d’achat n’est-elle pas réglée parles fabricants ? R. Noz,
nous la réglons nous-mémes.

Q. Le profit du commerce de gros ? R. Oui,

Q. Sur quels prix ? R. Sar ceux du fabricast,

Par M. Landry :

Q. Le profit du commerce de gros est fixé par vous-méme ? R. Oui.

Q. 1l se vend une quantité considérable de tabac fabriqué a I’étranger, n’est-ce
pas? R, Trés peu. Cette quantité est si insignifiante que nous ne nous en occu-
pons pas, il pese vend pas & un prix élevé. Personne ne tient 4 le vendre.

Par M. Fisher :

Q. Vous dites, je crois, que certains marchands font le commerce du tabac
sans appartenir & votre sesociation, que d’autres que vous obtiennent lears tabacs des
fabricants ? R. Il y en 2 beaucoup. ,

Q. Est-il 4 votre coonaissance qu'ils vendent 4 une avance moindre que celle
dont vous convenez enire vous ? R. Bien, je pense que tous ils adoptent ces prix.
Je ne pense pas qu'ils vendraient A plus bas prix, ils se trouveraient dans ane posi-
tion difficile. Dans ce cas, il leur serait fait quelque remontrance, et s'ils insistaient,
il est probable que nos marchands exerceraient une certaine pression sur eux.
Supposons par exemuple, que vous feriez des affaires et que vous auriez de nombreuses
pratiques, 8'il arrivait quo quelque ambitienx voulut vous nuire, il est trés probable
que vous chercheriez 4 cxercer quelgue pression sur lui.

Q. Votre associution surveiilet-elle ces gens en aucune manidre afin de savoir
comment ils agissent ? R, Nous ne surveillons persouns. Nous surions bientdt
connaissance de¢ semblables cas, 8'il en existait. .

Q. Je suppose que vous leur adresseriez des romontrances? R. Probablement.

Q. S'il n'élait pas membre de la corporation ? R, Alors nous »’hésiterions pas.

Q. Et 8'il ne se rendait pas & ces remontrances, vous en donneriez avis au fabri-
cant ? R. Trés probablement. Je n'ai pas encore rencontré de cas semblable,

Q. Comme membre de I’association, est-il & votre cornaissance que les officiers
do votre sociélé aient jamais en recours & de telles procédés ? R. Autant que je puis
me rappeler, j2 crois que cela a été fait, je crois qu'avis s été donné aux fabricants
que certaines personnes vendaient 4 plus bas prix guo nons.
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Q. Votre association surveille-t-elle ces gens en ancune maniére afin de voir com-
ment ils agissent ¢ R. Dans les affaires nous ne surveillons personne. Nous avons,
bien entendu, promptement connsissance de tels cas. Si quelqu’un entreprensit de
vendre ainsi nous le saurions bientét, Nous le saurions dans 48 beures.

Q. Vous adresseriez des remontrances aux fabricants ? R. Non, nous les adres-
seriona 4 I'individu méme. Nous n’hésiterions pas & le faire s'il n'élait pas membre
de la corporation,

Q. Knguite vous vous adresseriez au fabricant ? R. Trds probablement ; je n'al
jamais eu Yoceasion de le faire personnellement.

Q. Hst-il 4 votre connaissance, comme membre de I'association que les officiers
ou les membres de I’assosiation ajent en recours 4 do tele procédés? R. Je pense,
sutant que jo puis m’en rappeler, que cela s'est fait, et qu’on & représenté aux fabri-
cants que ceriaines personnes vendaient au dessous de nos prix et commettajent une
injustice.

? Q. Avec quel résultat ? R. Je pense que généralement le mal a disparn aprés
les remontrances.

Q. Les fabricants prennent eux-mémes les mesures nécessaires pour que lindi-
vidu achéte d’enx ? R. Je pense que le résultat est dii simplomont aux remontrances.
Je ne crois pas qu'on ait jamais employé les menaces pour réussir

Q. Kt de la part des fabricants ? R. Je n’en sais rien ; mais je n’ai pss connais-
sance qu'ils aient menacé personne nou plus.

Q. Il n’est pasentendn entre votre association et les fabricants, qu'on emploie-
rait de tels moyens ? R. Non, ils doivent simplement nous aider de la manisre
gu'ils jugent convenable, et autant qu'il est en leur pouvoir de le faire.

Par M. McKay :

Q. Les marchands de gros vendent-ils ou non aux détaillants des marchandises
en entrepdt 7 R. Toujours aprés que les droits ont ét6 payés, sauf quelques rares
exceptions, :

Q. Cest la régle générale ? R. Oui. La question a été demandée hier, je pense,
au sujet d'un autre article qui se vend quelquefois en entrepdt. Supposons qu'un
homme achéte du tabac et qu'il veille I’avoir en entrepdt, voici comment }es choses
ge passent ; il regoit sa facture, le tabac y est entré 4 50 centins la livre, c'est le prix
de vente. La facture donne & I'acheteur orédit pour 20 pour cent, et un escompte
de 3 pour cent comme g&'il eut payé cela argent comptant ; acheteur n’a pas d'autre
avantage. On lui donne li-dessus, bien entendun, le méme escompte gue 'l el1t payé
comptant. C’est la régle, je ponse, lorsque les marchandises sons schetées en entre-
Ppot, que V’acheteur & droit 4 'escompte comme &'l payait comptant,

Par le Président :

Q. M, Childs nous & dit hier, quand je lui ai demandé pourquoi les épiciers de
gros avaient élevé le profit de trois centins 4 quatre centins la livre, que les droits
avaient 6t6 portés de 12 4 20 centins Ia livre. J'ai cru qu'il se trompait, est-ce
exact? R. C’est pour cela que le profit a té porté & un centin de plus,

Q. Tln’y a pas eu d’sugmentation depuis 1880 ? Dans les droits sur le tabac ?

Q. Oui? R. Vous vous trompez en cela. Je pense que cela doit étre une

eryreur,
' Pop M. McDougall :

. Q. Cétait les droits d’accise? R. Jo pense gue cela doit dtre une erreur. Je ne
puis pas parler trés positivement, mais il y & deux ans & peine qu'un changement a
6té fait dans le droit d'accise, Il a eu lien en 1886, il y a deux ans.

Par le Président :

. Q. “Les droits de 1870 4 1879 staient, tabac étranger, 15 centins (signéd) K.
Miall?” R. Les droits d'accise sur le tabac éiranger, étaient de 15 centins par livre
%%815870 4 1879, les droits actuels sur lo tabac et les cigares ont été imposés le 6 juillet

Q. En 1880, lo tabac dtranger payait 20 ceutins par livre et lo tabac canadien

14 centins? R. Nous ne pouvons empdcher le département de dire ce qu'il veut.
Nous savons qu'il est de fait que le droit était de 12 centins par livre jusqu'en juillet,
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1886, parce que c'est alors que la différence a été faite. Quelques-uns de ces messieurs
s'en rappelleront,

Q. M. Miall, le commissaire du Revenu de 1'Intérieur, ditici, sous sa siguature,
que les droits depuis 1880 jusqu'd ce jour ont été de 20 centins par livre sur le tubac
étranger, distingné du tabac canadien? R. Nous avons payé 8 centins par livre
pondant un peun plus do trois ans.

Q. Quand avez-vous imposé ces trois centing? R. C’était vers 1384, je pense.
Quand nous avons fixéd cette avance sur le prix d'achat, le droit était de 12 centins par
livre, il est maintenant de 20 centins, et ¢’est aprés ce changement que mnous avons
angments 'avance. C'est immédiatement aprés la réduetion, que nous avons conclu
Parrangement pour ia vente du tabac,

Par M. Fisher :

Q. Ce droit, bien entendu, était payé par les fabricants, ils ont angmentd le prix
auquel ils vous le vendaient, et vous avez élevé votre profit en conséquence. L'avance
sur [e prix d’achat est le profit que font les marchands de gros ¥ R. Oui, les fabri.
cants ne paient gque I'accive,

Q. Vous payiez le surcroit d’accise, avance était anparavant de trois centins et
quand le droit a 616 élevé 4 20 centins, vous avez fizé 'avance & 4 centios ? R. Qui,

Q. Eh bien cela n’a-1-il pas augmenté vos profits ? R. Autrefois 'avance sur le
tabac n’a pas augmenté le profit d'un centin par livre. Nous accordions 3 pour 100,
d’escompte & 12 centins de droits, ce qui fait prés d'un demi-centin par livre, 'avance
au lieu d’angmenter lo profit d’un centin par livre ne 'augmentait que d’un demi-
centin.

Q. Alors votre profit lorsque le tabac payait 12 centins était d’un demi-centin,
et quant il a payé 20 centins, vous avez fait un profit d'un centin ? R. Il était de 2}
centing quand le tabac était 4 12 centins, aprds que l'avance a été fixée 4 4 centins il
a été élevé & 23 centins.

Q. Et le reste de 'avance sert & payer vos dépenses ? R. Elles doivent étre
payées & méme cela, bien entendu.

Q. C'était pendant quo P'avance était fixée & 3 centins que votre profit était de
2% centing, dites-vous ? R. Oui, ¢’est-2-dire ssns allouer quoi que ce soit pour les
dépenses du commerce, 8i vous voulez faire le calcul. Mettez 25 centins pour le
tabae, 12 centins pour I'accise ; cela fait 37 centins, et ejoutez 3 pour 100 sur le cofit
total du tabac powr I'eecompte que nous accordons 4 nos pratigues. Nous payons le
fret de Montréal a4 Toronto, 20 centins par 100 livres, et puis le tabac ne se vend pas
le méme jour que vous 'achetez. Je suppose qu'il nous reste en mains pendant ur
mois ou deux en moyenne, Ces items doivent étre ajoutés an coiit du tabac,

Q. Ce contin extra constitue ce que vous croyez étre votre profit légitime &
cause du sureroit de droits, n’est-co pas ? R. Il était d’un peu moins que cela, et
notre corporation a pensé que P'avance que nous avions imposée d’abord n'était pas
du tout suffisante,

Q. Les trois centins d’avance ne vous donnaient pas alors antant de profit que
les guatre contins actuels? R- Non, je ne suis pas bien &u fait des détails du prix,
je ne m’oconpe jamais des ventes, Le 22 juillet, les tabacs noirs en entrepdt étaient
4 22% la livre, et les autres 4 26 centins, en boites. Pour coatinuer, les corporations
attirerent ensuite motre attention sur Ia question de I’escompte et des termes de
psiement, Nous sentions qu'une des choses les plus importantes pour toutes les
branches dn commerce était la nécessité de réduire les termes du crédit le plus pos-
sible. Nous conduisons nos affaires en ce qui concerne le crédit et ’escompte, sar
une bagse de 4 mois pour certaines classes d’épiceries, de 60 jours pour le sucre,
d’autres articles ne se vendent qu’argent comptant et sans escompte. Nous donnons
14 pour cent d’escompte sur les articles & 60 jours lorsqu’ils sont payés dans les 16
jours qui suivent V'achat, et 3 pour cent sur les marchandises 4 4 mois payées dans
les 15 jours; c’est ce qui a 6té le but de la coalition suivante, si vous appelez ainsi
Varrangement. Lie seul arrangement pris par les corporations est celui guia causé
Vagitation actnelle daus le pays.
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Par M. Bain ( Wentworth) ;

Q. Je suppose que vous avez entendu le témoignage de M. Childs & ce sujet ?
R. Oui, il I'a donré clairement et bonnétement. i

Q. Pouvez-vous y ajouter quelgue chose ? R. Rien autre chose que ceci: je vou-
drais que vous et le public comprissiez clairement la nature et la justice de la posi-
tion gue nous occupons i I'égard de cet article. Jeo vous ai expliqué que les dépenses
nécessaires du commerce s’élevaient & 4 pour cent. Nousavuns & vendre les
gucres avec nos autres marchandises, et la vente du sucre produit de mauvaises
dettes aussi fréquemment que celle des antres articles. Si vous calenlez 1'avance que
nous avons placée sur le sucre granulé et les sucres blancs, qui senl sount sujets 4 cet
arrangement, vous trouverez que nos profits sur la moyenne du prix des sucres n’ex-
cédent pas les frais de commerce réels. Quand nous avons proposé Parrangement
pour la vente dn sucre granulé, nous avorns décidé entre nous de ne pas demander sur
cet article, un des plus importants qui entrent dans la consommation, plus que ce
qui couvrait les frais réels que son commerce nous occasionne, C'est tout ce que nous
faisons actuellement sur la vente de ce sucre. Nous ne faisons pas, sur les sucres
jaunes, assez pour nous refaire des frais de commerce. M. Childs vous a dit qu'il
se consomme dans le pays 2 barils de sucre jaune pour un de blanc en moyenne.
Eh bieu, 4 Pheure qu'il est, nous ne faisous pas en moyenne audela de 124 4 15 centins
yar 100 ibs de sucre jaune, ce qui donve envirun 2 ou 3} pour cent. Nous supportons,
en conséquence, une perte d’environ 2 pour cent sur ce sucre. Si vous mettez 4 pour
cent pour une classe et 2 pour cent pour les deux antres classes, vous avez 8 pour
cent pour les trois en environ 2% pour cent pour le sucre en général. Aipsi vous
voyez que nous perdons en ce moment sur la vente de eet article.

Q. La seule antre chose qui intéresserait le comité serait votre opinion quant &
la qualité des sucres comparée 4 ce qu'elle était autrefois; disons, depuis le mois
d’aofit dernier ? R. Je vois trés peu de différence entre les sucres fabriquds mainte-
nant et ceux des années passées. Nous avons anjourd’hui d'aussi beaux sucres que
nous avons jamais eus, aussi riches et d’un aussi beau grain; maia les raffineurs fabri-
qaent aussi des sucres d'une qualité inférieure pour faire la compétition aux sucres
brats. Je n'aime pas ces sucres, mais nous sommes obligés d’en tenir, c’est une
exigence du commerce. Leur qualité est trés inférieure. Je crois que ces sucres
visqueux uous ont toujours donné plus de trouble que les autres, surtout il y a quel-
ques années, Ily s gnatre ou cing ans, nous avions souvent du sucre qui Atait
gluant, pesant et absolument invendable, surtout en hiver,

Q. Les types iuférienrs sont pesants? R. Ouni, plus particulidrement, mais
les autres ne le sont pas nécessairement.

‘ Far le Président :

Q. Avez-vous eu connaissance de quelques faillites dans le commerce d’épiceries
en gros, 4 Toronto, dans les quinze derniéres années? R. Oui, de plusieurs.

Q. Disons dans les dix derniéres années? R. C'est souvent quand vous avez
besoin de vous rappeler quelque chose que cela est impossible, Jo pense qu'il y en &
en nne., Je crois que Bryan, Ewart et Murray ont failli dans les dix derniéres années;
et il y en & eu d’autres, Je ms crois pas sage de donner les noms ici ; mais il y en a
eu d'autres. Je pense m’en rappeler plusieurs.

Q. Des marchands d’épiceries générales, daos le commerce de gros ? R. Oui.

Q. Qui étaient-ils ? R. Un nommé Adams, nous étions intéressés dams cette
faillite. Si je n’y ai pas d’intérdt joe ne me charge pas la mémoire de ces événe-
ments.

Q. Adams n'est-il pas un homme dans la prospérité sujonrd’hui ? R. Non, il est
fgéll?nt dans la maison de Smith et Keighly.  Un autre du nom de Burns a aussi fait
aillite. : .

Q. Ils étaient marchands de }égames? R. Vous vonlez dire Adams et Barns.
Non. 1l était strictement épicier dé gros.

Par M. Guillet :

Q. Dans les derniéres cing années? R. Je suis heureux de dire que jen’en con-

nais pas. J'éprouve un grand plaisir 4 déclarer que le commerce d'épiceries
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Toronto est dans une aussi bonne sitnation giéce 4 une direction soigneuse et habile
des affaires. Je crois que le commerce d’épiceries est dans un état prospére et je
suis heureux do dire que les faillites sont rares.

Q. Vos profits sur le sucre sont-ils meilleurs maintenant? R. Oui,sur les sucres
blancs. 1ls sont d’environ 2 pour 100 sur tous les sucres ensemble,.

Q. Vous n’avez pas fait plus de profit qu’auparavant? R. Oni. Vous ne devez
pas oublier que le marché a haussé. Je croyais déja que le profit général sur cet
article était assez satisfaisant sans cette augmentation de valeur; mais le marché a
commencé & avancer en mai, et il 8’est constamment maintenu 4 la hausse depuis
lors, en sorte qu'il a été simplement impossible aux raffineurs de ne pas faire de profit.

Par M, Landry :

Q. Cela ne peut vous donner beaucoup de profit ? R. Oui, sur ce que nous avions
en mains. Je ne compte pas cela. L'expérience m’a appris que vous ne faites jamais
d’argent par la hausse du marché, parce que vous le perdez quand il tombe. Un
homme qui fait une spéculation sur une hausse peut ne rien perdre; mais je ne crois

ag que pour une série d'années, on puisse faire quelque chose en spéculant sur la

ausse. IL’an dernier, il y a en des profits parce que le marché a monté an moment
ou les raffineurs avaient un fort approvisionnement en mains. Ils doivent avoir em
en mains un stock considérable de sucre brut quand Ia hausse & commencé.

Q. Ils avaient perdu beaucoup auparsvant sur la baisse? R. Oui. Pendant
plusieurs années, lo marché avait été dans un état désastrenx, je crois; nous avons
acheté des sucres brats 4 11 schellings et 6 pence, rendus & Toronto, ¢t nous avons
payé jusqu’d 16 schellings depuis. La hausse a éié de quatre schellings six pence, ou
d’environ 40 pour 100, et elle s’est constamment soutenue peundant s saison. Les
priz ne sont pas aussi élevés 4 présent, Je pense que les raffineurs ont déji perdu
une bonne partie de ce qu'ils ont gagné. Ily a eu une baisse d’environ deux schellings
depuis le jour de I'an,

Q. A-t-il été convenu entre la corporation et les raffineurs que ceux-ci ne ven-
draient qu’aux membres de la corporation, ou que s8'ils vendaient i d'autres, ils ne
devaient le faire qu'a un prix plus élevé ? R. Il y a une convention claire et dis-
tincte qu’ils doivent vendre aux membres de la corporation 4 plus bas prix qu'a ceux
qui n'en sont pas.

. ]Q. Vous admettez que c’'est une chose convenne ? R. Il n’y a aucun doute quant
& cela.

Q. Outre cet arrangement quant 4 ceux & qui les raffinenrs doivent vendre, les
épiciers de gros en ont-ils aussi un entre eux pour vendre auz mémes prizx ? R, Oui.

Q. Désirez-vous faire comprendre au comité que, dans ces circonstances, vous
n’avez pas, comme corporation, tiré parti de cette position pour faire plus que ce que
vous corsidérez étre un profit raisonnable? R. Je ne demande sur une classe de
sucre que les dépenses de commerce ssulement pour me mettre & 1’abri d’une perte
absolue sur cette classe particuliére. Nous ne demandons aucun profit. Tout homme
raisonnable, soit autour de cette table, soit aillears, doit admettre qu'il est juste que
nous nous efforcions d’obtenir un prix qui nous permette de faire au moinssans perte
le commerce d’un article, et je voudrais prouver au comité Pinjustice que nous
auraient fait les raffineurs en nous laissant la distribution de leurs produits sans nouns
indemniser des frais qu'elle nous occasionne. Nous avons parlé clairement et dis-
tinctement. Nous avons représenté aux raffineurs que nous serions henrenx de leur
laisser faire la distribution du sucre au commerce. S'ils distribuzient aux détaillants,
aucune raison ne les empécherait de faire la distribution an public en général. Si
ces trois divisions n’existaient pas, savoir: entre le fabricant et le marchand en gros,
entre le marchand de gros et le marchand de détail et enfin entre ce dernier et ie
consommateur, si cela, dis-jo, n’existait pas, rien n’empécherait le consommatenr
d’acheter directement du fabricant ; et si le raffineur n’a pas le droit de vendre plus
cher au détaillant qu’au marchand de gros, il n’a pas droit de vendre au consomma-
teur & plus haut prix qu’a toute autre personne. Il devrait vendre guelques livres
au comptoir au méme prix qu'il vendrait 500 barils. Si on pousse la chose jusqu’au
bout, ¢’est la conclusion ol on arrive forcément. Je pense que nous n'avons pas agi
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comme l'ont dit certsins journanx qui ont valipendé des hommes qui se sont con-
duits honnétement vis-i-vis du public,

M. Bain (Wentworth).—Il faut étre dans la vie politique pour voir comment
ces choses sont appréciées.

Le témoin.~Probablement. Cela ne peut étre évité, on y devient partisan et il
est difficile alors de rester impartial. La position que nous avons prise est honnéte
et juste, nous n’avons pas essuyé de fuire payer au public un sou de plus que ce qui
était raironnable; il n'est que juste gue cela soit connu. Je pense que le public en
général est satisfait. Pas une seule voix 4 Toronto ne 8’éléve contre I'arrangement.
Chaguo maison de détail de Toronto est cordialement en notre faveur, il en est de
méme pur tout le pays en général, et je crois que nous avons mis les affaires sur un
meillear pied ot sur une base plus satisfaisante pour le commerce de détail et de

gros,
Par M. McKay :

Q. Silesfabricauts vendaient le sucre aux détaillants, croyez-vous que le consom-
mateur le paierait plus cher, en prenant en considération la moyenne des mauvaises
dettes 7 R. Le consommateur le paierait moins cher si 'épicier de gros n’en avait
pas la distributicn. .

Q. Si le raffiveur le distribuait anx épiciers de détail? R. Il est hors de doute
-que le consommateur n’aurait pas le sucre & meilleur marché parce qu'il paierait les
frais entiors de la distribution.

Par M, Gillmor : .

Q. Vous étes une société de bienveillance alors. En entendant votre exposé,
T'objet de la coalition semble tout 4 fait digne d’éloges, mais vous avez dans tont cet
arrangement un prix fizxe qui couvre toutes vos dépenses et vos pertes, et vous laisse
eu sus un profit raisonnable ? R. Seulement sur les tabacs.

Q. Ne faites-vous rien autrement ? Je voulais dire que, quant & I'épicier de
gros, vous le considérez a 'abri du danger &'il ne vend qu’a de bonnes pratiques, mais
aprés tout vous ne courez aucun risque avec cet arrangement, L’épicier est 14 pour
faire de 'argent. C’est parfait, si ses profits sont raisonnables ; mais que croyez-vous
étes un profit honnéte au moyen duquel voas pouvez vous enrichir dans un certain
nombre d’années, lorsque vous ne courez nul risque ? ('est la question. Si vous
voulez un revenu trop élové pour les capitaux que vous mettez dans le commerce,
vous avez établi un systéme qui vous permet de devenir trés riches, vous n’avez
qu'a fizer vos profits assez haut ? R. Oui, et vendre suffisamment.

Q. 1l mo semble que, sans parler de ces intentions de bienvaillance, les messieurs
de la corporation sont parfaitement 4 'abri des risques, dans toutes circonstances ?
R. Le public ne s'attend pas & voir les épiciers de gros se livrer au commerce pour
12 gloire et 'honneur, sans ancun autre profit.

Q Beaucoup sont obligés de le faire, sans étre proté;és par cet arrangement ?
R, Cela se peut, '

CraruEs P. HEBERT est asserments.

Q. Quelle est votre occupation ? R. Epicier de gros 4 Montréal,

Q. Vous avez entendu les témoignages de M, Childs et de M. Ince, avezvous
quelque chose & y ajouter ? R. Non, mais comme vice-président de la corporation de
Montréal, je corrobore pleinement le témoignage de M. Childs de méme que celui de
notre président, M. Ince. Je dirai 4 appui de ce que vous avez entendu de la part
de ces deux messieurs, qu'avant I'arrangement an sujet du sucre, cet article était
Pobjet d’une compétition ruineuse et que depuis, il se vend 4 un profit raisonnable et
qui permet de vivre. Cette ligne n'a pas été formée dans le bat de faire payer le
sucre plus cher au consommateur ; mais pour eun régler le commerce. Je dirai aussi
pour confirmer les remarques de M. Ince au sujet des frais que cause le commerce
du sucre que notre maison occupe une position exceptionnelle sous ce rapport. Nous
faisons nos affuires sans agents voyageurs. Peu de maisons commerciales dans la
Puissance peuvent le faire, cependant le commerce du sucre ne nous rapporte que
trés peu do profit. Notre maison a vendu cette annde (je n’ai pas les chiffres ici)
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pour environ $2%75,000 cu $300,000 de sucre. Voici quels ont été nos profits : nous
avons fait rur Jes sucres blancs qui forment le tiers de nos ventes, entre quatre et
quatre et demi pour cent, et denx et demi pour cent au plus sur les sucres jaunes, ce
qui donne aussi prés que possible un profit clair de un et un guart pour cent, aprés.
avoir déduit les dépenses qui, comme je vous I'ai dit, sont moindres chez nous que
chez la géréralité des marchands de gros, attendu que nous n'avons pas de commis-
voyagears. Et cependant avec ce léger profit nous conrons le risque des mauvaises
dettes comme les autres, Ainsi vous voyez, messieurs, que le commerce du sucre-
n'est pas t16s profitable. Si vrous avions & ajouter a pos frais ceux d’agents
voyageurs, nous nous trouverions dans la position de nos confréres. Je n’ai rien de
plus & dire sauf que si vous désirez des informaticns sur quelques points, je suis &
votre disposition.
Par M. McKay :

Q. Les épiciers de gros de Montiéal sont.ils en relation avec la Chambre de
commerce de cette cité ? R. Oui, les épiciers de gros de cette cité forment une
branche de la Chambre de commerce de Montréal. ‘

Q. Y a-t-il autre chose qu'un objet commercial dans Vunion des deux institu.-
tions? R. Lorsque I'Association des Epiciers de gros de Montréal a été formée, elle
‘constituait une organisation indépendante; j'ai été un de ceux gqui se sont le plus
efforcés, vu que j'appartenais & la Chambre de Commerce, d'amener la réunion des
deux corps, parce que tous les membres de 1'association étaient des gens d’affaires, et
je pensais qu’il vaudrait mieux faire partie de cotte Chambre, attondu que nous-
aurions les services de son secrétaire; les minutes seraient tenues convenablement
et toutes choses seraient en meilleur ordre. Nous nous sommes unis 4 la Chambre
de comnrierce dans le cours de ’année derniére. )

Q. Vous avez entendu le iémoignage de M. Paul. 1l nous a dit, entre autres
choses, qu’il perdait $1,000 par année sur la vente de sucre par suite ¢» la différence
de prix qu'il avait & psyer aux raffinems? R. Je ne pense pas que M. Paul, méme
d’apras son témoignsge, ait rien perdu,

Par M. Bain ( Wentworth) : ‘

Q. Vos pratiques parmi les épiciers de détail se plaignentelles? R.Ily en a
toujours quelques-unes qui se plaignent, mais la msjorité ve se plaint pas. En géné--
ral, nos pratiques sont trés satisfaites,

Q. Vos pratiques dans le commerce de détail ne se plaignent pasde cet arrange-
ment, en régle générale? R. Non. ‘

Q. Mais quelques-unes s’'en plaignent? R. Depuis I'arrangement (Exhibit 4),
je ne pense pas qu'il S’en soit trouvé une demi-douzaine. Tous les épiciers de détail
sont satisfaits. lls disent que personne n’achéte & meilleur marché qu'enx mainte-
nant, et gue personne ne paie plus cher non plus. Maintenant pour en revenir & M,
Paul, je re crois pas, comme je I'ai déja dit, qu'il ait rien perdu parce que depuis cet
arrangement, les détaillants ount élevé leurs prix en conséguence, et méme &'il no
l'avait pas fait, jo tiens de la meilleure autorité que les sucres que M. Paul & vendus
ne montrent pas, méme d’aprés son propre exposé, une perte d'au dela de $550.

Par M. McKay :
Q. C’est-d-dire d’ap1és son propre exposé ? R.Oui; je tiens de la meilleure

autorité que M. Paul ne peut pas montrer une perte de plus de $550 sur les sucres
qu’il a vendus.

Par M. Fisher ;
Q. Vons ne lesavez que par ouvi-dire ? R. Je vous en donnerai la prenve si vous
le voulez