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MESSAGE DE L’HONORABLE DAVID EMERSON
MINISTRE DU COMMERCE INTERNATIONAL ET
MINISTRE DE LA PORTE D’ENTREE DU PACIFIQUE ET
DES OLYMPIQUES DE VANCOUVER- WHISTLER

\

titre de ministre du Commerce international du

Canada, je suis heureux de présenter le Rapport

annuel sur le commerce international du Canada

pour 2006. Le document décrit les faits marquants
de I’économie mondiale qui ont influé sur la performance
économique du Canada durant la derniere année et présente un
bilan annuel des courants de commerce et d’investissement du
Canada, par secteur et par région.

Statistiquement, le Rapport sur le commerce montre que le Canada a connu une excellente année sur le plan
du commerce international en 2005. Grace aux prix €levés des produits de base et a un acces inégalé au
marché américain, notre économie a démontré une grande résilience face aux défis que pose la conjoncture
mondiale. Nos exportations de biens et de services ont atteint le niveau record de 516 milliards de dollars,
une augmentation de 5,2 p. 100 sur 2004, tandis que I’investissement étranger direct au Canada a progressé
de plus de 9 p. 100.

Toutefois, nous ne saurions faire preuve de complaisance. Notre économie est placée devant des défis a
divers niveaux.

Alors que se poursuit la mondialisation des marchés, 1I’ensemble des secteurs — primaire, fabrication et
services — subira inévitablement des pressions croissantes en provenance tant des économies traditionnelles
que des économies émergentes.

Nous demeurons sous-représentés sur les marchés clés de 1’ Asie et de I’Europe et nous prenons du retard
dans la négociation d’accords de libre-échange avec nos partenaires commerciaux.

Méme I’acces privilégi€é que nous avons au marché américain est menacé. Il est probable que la Chine
supplantera bientét le Canada comme premier fournisseur de biens de ce pays. De surcroit, nous accusons

un écart de productivité avec les Etats-Unis, lequel fait planer un risque sur le niveau de vie et la prospérité
des Canadiens.

Enfin, nous devons reconnaitre que malgré tous les efforts déployés afin de diversifier notre économie
depuis un siécle, le Canada demeure fermement une économie axée sur les ressources. Le facteur clé
de notre réussite commerciale actuelle — I’effervescence cyclique des produits de base — ne durera pas
indéfiniment. Il importe que nous prenions des mesures énergiques pour devenir plus concurrentiels dans

d’autres domaines et démontrer au reste du monde que I’économie canadienne représente davantage que ses |
richesses naturelles.
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; I MESSAGE DU MINISTRE

Nous devons positionner le Canada pour qu’il devienne un pdle d’attraction de I'investissement — et soutenir
les entreprises canadiennes qui investissent dans les marchés stratégiques —développant ainsi les chaines
d’approvisionnement qui facilitent le libre mouvement des échanges.

Et le moment ne saurait étre mieux choisi pour relever ces défis, alors que notre économie demeure robuste.

D’abord et avant tout, développer une économie concurrentielle signifie de mettre en place de solides
fondements sur le plan intérieur : des imp6ts moins élevés, de bonnes politiques de travail, et un engagement
a faire preuve d’innovation.

Cela signifie aussi que nous devons définir des priorités adéquates sur le plan international : porter les relations
commerciales Canada—Etats-Unis a de nouveaux sommets, rendre I’ Amérique du Nord plus concurrentielle
et établir notre présence sur les marchés mondiaux les plus prometteurs, notamment en Asie. La Chine, I’Inde,
la Corée et le Japon sont des marchés d’une importance et d’un dynamisme exceptionnels, et le Canada est
dans une position privilégiée pour exploiter les débouchés qui s’offrent sur ces marchés et d’autres.

Le Rapport sur le commerce international livre un message convaincant sur la tenue de 1I’économie
canadienne en 2005. Notre tAche consiste maintenant a miser sur cette réussite pour ériger une économie
plus diversifiée, plus concurrentielle et plus résiliente, capable de résister aux chocs économiques, de relever
les défis a long terme et de continuer a assurer la prospérité, la richesse et des emplois aux générations
futures de Canadiens.

J’ai I’intention de travailler avec tous les Canadiens en vue d’atteindre cet objectif et de rédiger le prochain
chapitre de la glorieuse histoire de ce pays, comme étant I’une des grandes nations commerciales du monde.

§ ¢ JEin.
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Ir LA PERFORMANCE DE L’ECONOMIE

MONDIALE

La croissance de I’économie mondiale a atteint pres de
4 p. 100 en 2004, la meilleure performance depuis 2000.
L’expansion s’est poursuivie en 2005, mais a un rythme
moins €levé, cloturant I’année a pres de 3,5 p. 100. Les
prix élevés du pétrole ont manifestement joué un role
important dans le ralentissement de la croissance en
2005'. Néanmoins, la vraie surprise est que les sommets
atteints par les prix pétroliers en plus de 25 ans n’ont
pas infligé plus de dommages a 1I’économie mondiale.
Dans ce contexte, les écarts de croissance sont demeurés
importants en 2005 (voir le tableau 1-1).

Croissance du PIB réel mondial, 2000-2005

Figure 1-1
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notamment été la forte hausse des bénéfices, la création
d’emplois et I’investissement en capital des entreprises

non lié a la défense.

Tableau 1-1. Croissance du PIB réel dans

certaines économies

Cependant, les perspectives au début de 2006 étaient
meilleures pour I’économie américaine, alors que les
indicateurs mensuels des demandes de prestations

de chémage, de la création de nouveaux emplois,

des commandes manufacturieres et de la production
faisaient tous bonne figure. Les effectifs du secteur
privé se sont gonflés de plus de 200 000 emplois en
janvier et en février. Des données d’enquétes indiquent

Amérique du

e Nord 2000 2001 2002 2003 2004 2005
S i Canada 52 1,8 3.1 28 N2.90 2,9
5 i o Etats-Unis ar 08 16 27 42 35
35 | : Japon 29. 0A 04, 18 .23 .27
30 | 27 Membres de 'UE
a8 France 41 21 13 09 21 14
o i = Allemagne B e AT O 02~ 181 - 09
b ltalie SRS O3 004 T B9 -
juf Espagne 5093627 30 31 34
o Royaume-Uni T S TR S
s 200 2000 2002 2008 20084 2005 Economies émergentes
Source : Global Insight Chine 8,4 8,3 91 100 10.1 9,9
. 3 Inde 5] 41 4,2 72 8,1 8,3
Les Etats-Unis Russie 10 51 47 73 72 64
Aux Etats-Unis, les prix élevés du pétrole, la hausse des e it il i R 8.0, 2,2
taux d’intérét a court terme, le ralentissement du marché ~ Mexique 66 -02 08 14 44 30
résidentiel et les perturbations causées par les ouragans NEI
Katrina et Rita ont contribué a ramener la croissance a Hong Kong 10 06 18 32 86 73
3,5 p. 100 en 2005, alors qu’elle avait été de 4,2 p. 100 Corée du Sud 85 38 70 31 46 40
en 2004. Comme I’année précédente, la demande Singapour 10 -2,3 4 29 87 64
intérieure a été le principal moteur de la croissance Taiwan 58 -22 42 34 6,1 41
aux Etats-Unis en 2005, les dépenses personnelles ANASE-4
S R R R
248 p. 100 et de 1 p. 100 4 la croissance réelle du e KRR ts. - 3% T4 o5s
PIB?. Cependant, les importations ont augmenté plus Siiippinas ¥ A LA AL o
Thailande 4,8 2,2 53 7 6,2 o

rapidement que les exportations et la contribution du
commerce a la croissance du PIB est demeurée négative

Source : FMI, Perspective de I'économie mondiale, avril 2006.

! D’autres organisations, incluant le FMI, le Oxford Economic Forecasting et différentes banques ont des estimés de la
croissance du PIB mondial. Les estimés utilisés dans ce rapport semblent rallier le consensus.

? Le PIB réel est le PIB en dollars constants, ce qui signifie que les changements de prix ont été pris en compte.
3 U.S. Bureau of Economic Analysis
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que les dépenses d’investissement des entreprises,
en particulier, devraient étre 1’un des principaux
moteurs de la croissance aux Etats-Unis cette année,
s’appuyant sur le niveau élevé de bénéfices des
sociétés, des taux d’intérét a long terme encore
relativement bas et une augmentation de 1’utilisation
de la capacité®.

Le Japon

La croissance du PIB réel du Japon est passée de

2.3 p. 100 en 2004 a 2,7 p. 100 en 2005, confirmant
les évaluations selon lesquelles 1’économie japonaise
est enfin sortie de plus d’une décennie de stagnation’.
La croissance a une large assise. La confiance

des consommateurs, la hausse de 1’emploi®, la
progression des salaires et des primes ainsi que la fin
de la déflation des prix a la consommation sont les
principaux facteurs a 1’origine d’une reprise soutenue
de la consommation privée et, par extension, de
I’ensemble de 1I’économie. La confiance accrue des
consommateurs et la hausse des revenus ont aussi
stimulé I’investissement résidentiel. L’investissement
des entreprises a été particuliérement vigoureux,
s’appuyant sur le niveau élevé des bénéfices des
entreprises et la modicité des colts d’emprunt. Une
forte croissance des exportations (7,4 p. 100) vient
compléter la liste des facteurs qui ont contribué a
I’expansion de I’économie japonaise I’année derniére

La zone euro

La croissance dans la zone euro a décéléré, passant

de 2,1 p. 100 en 2004 a seulement 1,3 p. 100

en 20057. Les dépenses des consommateurs ont

été particulierement faibles, reflet de la pietre
performance du marché du travail. Ainsi, la croissance
de I’emploi n’a été que de 0,7 p. 100 dans la zone
euro en 2004. Parmi les plus grandes économies
(Allemagne, France, Italie et Espagne), seule cette
derniere a enregistré une croissance de I’emploi
supérieure a 1 p. 100, soit 2,6 p. 100%. De plus,

au cours des dernieres années, le ralentissement
économique dans la zone euro a été principalement
attribuable au fléchissement de la croissance des
exportations suscité par I’appréciation de 1’euro et la
faiblesse de la demande intérieure dans certains pays’.

La performance économique dans la zone euro
demeure inégale. La demande intérieure a été forte en
Espagne et en France, mais les exportations nettes ont
freiné la croissance. Par contre, la demande intérieure
a été beaucoup plus faible en Allemagne et en Italie,
bien que la croissance du PIB allemand ait été
stimulée par les exportations nettes.

Le Royaume-Uni

La croissance du PIB au Royaume-Uni a été plus
faible que prévu en 2005, tombant a 1,8 p. 100, apres
avoir enregistré un taux robuste de 3,1 p. 100 en
2004. Le ralentissement de la croissance du PIB I’an
dernier est le reflet des taux d’intérét plus élevés, du
ralentissement de la consommation, des hausses des
prix pétroliers et de I’essoufflement du marché de
I’habitation.

Les économies émergentes

En dépit de la hausse des prix du brut et des autres
produits de base, les parametres économiques
fondamentaux de la plupart des économies émergentes
ont été dans I’ensemble favorables en 2005. La
demande pour les exportations de ces pays est
demeurée raisonnablement forte, alors que 1’économie
américaine poursuivait sa solide expansion et que la
Chine demeurait le second moteur de la croissance
dans le reste du monde. Le fait que la taille estimative
de I’économie chinoise en 2004 ait été 16 p. 100 plus
grande (en termes de PIB) qu’on ne I’avait pensé
précédemment ne fait que souligner son importance
pour les pays de la région et d’autres plus €loignés.

La croissance en Inde a aussi été robuste. En raison

de la forte expansion des économies chinoise et

4 Banque mondiale, Mise a jour sur 1’Asie de I’Est, mars 2006.

> La croissance a décéléré dans les pays du G7, sauf au Japon.

¢ Aprés un sommet de 5,4 p. 100 en 2002, le chémage a chuté pour toucher un creux de 4,4 p. 100 en 2005

7 Les membres de la zone euro sont I’ Autriche, la Belgique, la Finlande, la France, I’Allemagne, la Gréce, I’Irlande,
I’Italie, le Luxembourg, les Pays-Bas, le Portugal et I’Espagne.

8 Eurostat.

9 A titre d’exemple, I’euro est passé de 0,89 dollars E.-U. en 2001, a un sommet de 1,24 dollars E.-U. en 2004 pour

s’établir & 1,23 dollars E.-U. en 2005.
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indienne et de leur appétit vorace pour les matiéres
premiéres, les exportateurs de ressources des pays
développés et en développement ont enregistreé des
recettes exceptionnelles sous I’effet de la hausse des
prix des produits de base et de la demande de produits
intermédiaires.

Un facteur important qui explique pourquoi la
plupart des économies émergentes ont connu une
bonne performance est que la majorité ont procédé

a d’importantes réformes intérieures dans au moins
un domaine de la politique économique ces dernieres
années. A titre d’exemple, le Brésil a adopté un cadre
de politique monétaire et budgétaire discipliné afin
d’atteindre et de maintenir un faible taux d’inflation
malgré la poussée des prix pétroliers. D’autres ont
permis a leur économie de s’intégrer davantage

a I’économie mondiale et, ainsi, de profiter des
avantages d’un commerce accru (Chine, Inde et
Brésil). Méme la Russie a observé un renversement
marqué de sa situation externe et budgétaire, grace
aux prix plus élevés de I’énergie. Ces facteurs se sont
conjugués pour rassurer les investisseurs partout dans
le monde et permettre aux principales économies
émergentes d’avoir facilement acceés aux marchés
internationaux de capitaux a un cofit plus modeste
qu’auparavant.

La Chine

L’économie chinoise a crii de 9,9 p. 100 en

2005, ce qui est légérement inférieur au taux de
10,1 p. 100 enregistré en 2004'°. La composition
de la croissance a aussi changé durant I’année,
passant des exportations nettes vers un renforcement
de la demande intérieure. Les exportations

nettes ont néamoins fait une large contribution

a la croissance durant le premier semestre (les
exportations ont augmenté de 30 p. 100), ce qui

a contribué a I’excédent commercial de plus de

102 milliards de dollars enregistré pour I’ensemble
de I’année. Au second semestre, la contribution des
exportations nettes a fléchi, alors que la croissance
des exportations ralentissait (14 p. 100) et que

les importations ont repris, en partie sous 1’effet
d’un renforcement de I’investissement et de la
consommation intérieurs.

L’Inde

L’économie indienne a affiché une solide performance
en 2005 (8,3 p. 100), grace a la croissance soutenue
des secteurs de I’industrie et des services. Dans le
secteur de I’industrie, la croissance a été alimentée
par I’activité manufacturiére, qui a plus que compensé
le ralentissement du secteur des mines et des
carriéres. Le secteur des services, qui a enregistré une
croissance dans les deux chiffres pour une deuxi¢éme
année d’affilée, est demeuré le principal moteur de
I’activité économique, fournissant pres des trois quarts
de la croissance réelle globale du PIB'" en Inde.

Le Breésil

La croissance économique a ralenti a 2,3 p. 100

en 2005 en raison de la faiblesse de la demande
intérieure, notamment de 1’investissement, apres

le resserrement de la politique monétaire; la
consommation privée est toutefois demeurée robuste,
sous I’effet de la hausse de I’emploi et des revenus
réels.

Le Mexique

La croissance économique a décéléré a 3,0 p. 100

au Mexique en 2005 en raison de la performance
chancelante des secteurs de 1’agriculture et de la
fabrication. La baisse de I’inflation au cours de la
derniére année a permis un assouplissement de la
politique monétaire, qui avait précédemment été
resserrée, ce qui augure bien pour I’investissement et
les dépenses de consommation.

La Russie

La croissance réelle du PIB a ralenti a 6,4 p. 100

en 2005 apreés avoir touché 7,2 p. 100 en 2004.
L’économie russe a émis des signaux contradictoires
au cours de I’année, avec une expansion de la
consommation intérieure mais une baisse de la
production dans le secteur de 1’énergie. Néanmoins,
les prix plus élevés du pétrole ont permis une autre
augmentation de I’excédent du compte courant en
2005, un retournement spectaculaire par rapprt a la fin
des années 1990 et au début de cette décennie.

' Ces chiffres tiennent compte des révisions apportées par les autorités chinoises aux statistiques sur le PIB ces

derniéres années.
I Reserve Bank of India
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Les NEI

La croissance des nouvelles économies industrialisées
(NEI) s’est accélérée durant la seconde moitié de 2005
sous 1’effet d’une reprise des exportations, traduisant

la vigueur renouvelée de la demande mondiale de
produits liés aux TI (en Corée et a Singapour) et de
produits pharmaceutiques (a Singapour). La reprise de
la demande privée, alimentée par une croissance plus
forte de I’emploi en Corée, est un autre facteur ayant
contribué a la croissance. Les taux de croissance ont été
robustes mais moins élevés qu’en 2004.

L’ANASE-4

Pour ce qui est des pays de ’ANASE-4, leur
performance économique a varié; 1’économie a crii
de 5,6 p. 100 en Indonésie, un sommet en neuf ans.
L’économie de la Malaisie a connu une expansion

de 5,3 p. 100, appuyée principalement par la reprise
du secteur des TI et I’activité soutenue du secteur

des services. Le PIB a progressé de 5,1 p. 100 aux
Philippines grace notamment aux fortes rentrées

de fonds sous forme de transferts de 1’étranger, qui
représentaient 13 p. 100 du PNB. En Thailande, la
croissance économique a décéléré a 4,4 p. 100 en 2005,
une conséquence du tsunami survenu le lendemain de
Noél 2004, de la sécheresse et de la hausse des prix
pétroliers.

Les perspectives d’avenir

En dépit d’une solide croissance en 2005 dans la plupart

des régions du monde et d’un départ prometteur en
2006, certains facteurs font planer un risque significatif

pour I’expansion de I’économie mondiale dans les mois
a venir.

La vigueur des dépenses de consommation aux Etats-
Unis a été I’un des moteurs de la croissance mondiale.
Mais devant la hausse des taux d’intérét a court terme'2,
du ralentissement du marché résidentiel et de la baisse
des salaires réels, il est difficile de dire combien de
temps cette situation pourra durer. Un fléchissement des
dépenses aux Etats-Unis freinerait la croissance dans ce
pays et le reste du monde.

Un resserrement de la politique monétaire suite a un
exces de zele de la Banque centrale européenne pourrait

aussi compromettre la fragile reprise en Europe avant
qu’elle ait pu se consolider.

Une poussée de la pandémie de grippe aviaire pourrait
aussi réduire de 4 a 5 p. 100 la croissance dans le
monde, plongeant 1’économie mondiale en récession;
cette probabilité est toutefois tres faible.

L’augmentation continue des prix pétroliers freinerait
évidemment la croissance future, quoique moins qu’au
cours des décennies antérieures car les combustibles
fossiles jouent un moins grand roéle comme facteur de
production qu’a cette époque.

Finalement, les déséquilibres macroéconomiques
importants et croissants dans le monde demeurent une
source potentielle d’instabilité et constituent un risque
pour la croissance future. Le déficit du compte courant
des Etats-Unis atteint maintenant 6,4 p. 100 du PIB
de ce pays. Une dépréciation supplémentaire du dollar
américain pourrait amener les marchés a se soucier

a nouveau de la taille du déficit du compte courant
des Etats-Unis et accentuer les pressions 2 la baisse
sur le dollar. Néanmoins, a court terme, la croissance
économique demeure robuste aux Etats-Unis, tandis
qu’elle s’accélere en Europe et qu’elle a rebondi assez
fortement au Japon.

T ar : . Af : .
La Réserve fédérale a haussé ses taux a court terme a seize reprises depuis 2003.
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11. APERCU DE L’EVOLUTION DU COMMERCE
MONDIAL

Le commerce mondial s’est raffermi vers la fin de 2005,
la valeur des exportations mondiales de marchandises
enregistrant une hausse de 13 p. 100 sur I’année,

en comparaison d’un gain de 21 p. 100 en 2004.

Pour la premiére fois, les exportations mondiales de
marchandises ont franchi la barre des 10 billions de
dollars'. Par ailleurs, on estime que les exportations de
services commerciaux ont augmenté de 11 p. 100 aux
prix courants pour atteindre 2,4 billions de dollars en
2005 (hausse de 19 p. 100 en 2004). Notons que c’est la
troisiéme année d’affilée ou les exportations mondiales
de services commerciaux augmentent moins rapidement
que les exportations mondiales de marchandises.

Parmi les grandes régions géographiques, la performance
commerciale de I’Europe a été 1éthargique en 2005, ce
qui refléte la situation économique générale médiocre
de cette région. L’expansion des exportations et des
importations de marchandises et de services a été la plus
faible de toutes les régions. La croissance du commerce
européen a aussi subi I’influence de 1’évolution des

taux de change. Mesurées en euros, les exportations de
marchandises et de services commerciaux de I’Europe
ont augmenté de 7,5 p. 100 en 2005, un rythme similaire
a celui mesuré en dollars. Cependant, les variations
annuelles en pourcentage ont été plus fortes en euros
qu’en dollars pour 2003 et 2004 (voir la figure 2-1)

Figure 2-1

Croissance des exportations de marchandises et de services
commerciaux de I’'Europe, 2003-2005
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Avec des taux de 12,0 et 10,0 p. 100, respectivement,

la progression des exportations de marchandises et de
services de 1I’Amérique du Nord (Canada, Mexique

et Etats-Unis) est demeurée légérement inférieure au
taux d’expansion mondial. Ces cinq derniéres années,

la croissance des exportations de marchandises et de
services commerciaux nord-américains a représenté
environ 50 p. 100 du taux de croissance annuel moyen de
I’ensemble du monde (10 p. 100). Les importations nord-
américaines de marchandises ont cri de 6 p. 100 en 2005.

Profitant de la hausse des prix pétroliers, des régions
telles que I’ Afrique, le Moyen-Orient et la Russie ont
enregistré une forte croissance de leurs exportations

de marchandises en 2005, avec des taux variant entre
29 p. 100 et 36 p. 100. Grace a la vigueur des marchés
pétroliers au cours des deux dernieres années, 1I’Afrique
et le Moyen-Orient ont enregistré leurs parts les plus
élevées des exportations mondiales de marchandises en
deux décennies.

L’évolution du commerce varie d’un secteur a I’autre
ainsi qu’entre les pays et les régions. La faiblesse et la
stagnation des prix des aliments, des produits agricoles
bruts et des biens manufacturés tranchent nettement avec
la forte hausse des prix des métaux et des combustibles.
La part des combustibles et des autres produits miniers
dans les échanges mondiaux de marchandises a ainsi
atteint 16 p. 100 I’année derniére, un sommet depuis
1985. Par ailleurs, la part des produits agricoles dans
les exportations mondiales de marchandises a fléchi,
touchant un plancher historique de moins de 9 p. 100.

Dans le secteur manufacturier, les produits du fer et de
I’acier et les produits chimiques ont enregistré les plus
forts taux de croissance des exportations. Les taux de
croissance des exportations d’ordinateurs et d’autres
produits électroniques se comparent a ceux des biens
manufacturés en général. Autrement dit, les produits
électroniques n’ont pas retrouvé I’influence dynamique
qu’ils ont exercée sur I’expansion des échanges de
produits manufacturés tout au long des années 90°.

' Les chiffres présentés dans ce chapitre sont exprimés en dollars E.-U.
? La moyenne annuelle des taux quotidiens (& midi) de la Réserve fédérale américaine a été utilisée pour la conversion

en euros des exportations exprimées en dollars.

’ Dans les années 90, la valeur des exportations de biens électroniques a augmenté en moyenne de 12 p. 100, soit deux
fois plus rapidement que tous les autres produits manufacturés.
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Pour ce qui est des services commerciaux (transports,
voyages et autres services commerciaux), les taux
d’expansion ont été assez similaires en 2005, variant de
prés de 10 p. 100 pour les voyages a 12 p. 100 pour les
services de transport. Il est a noter que 1’Inde, la Chine
et le Brésil ont enregistré les taux de croissance des
exportations de services commerciaux les plus élevés
en 2005, soit 76,0 p. 100, 31,0 p. 100 et 28,0 p. 100,
respectivement. L’Inde (73,0 p. 100) et le Brésil

(38,0 p. 100) ont aussi enregistré les plus hauts taux de
croissance des importations de services commerciaux.

Tableau 2-1. Commerce mondial des marchandises par région et pour certains pays, 2005 (milliards de
dollars E.-U. et pourcentage)

Exportations Importations i
Valeur Changement annuel en pourcentage Valeur Changement annuel en pourcentage i
2005 2000-2005 2004 2005 2005 2000-2005 2004 2005 . |
Monde 10 121 10 21 13 10 481 10 22 13 y
Etats-Unis 904 3 13 10 1733 7 17 14 i
Canada 360 5, 16 14 320 6 14 14
Mexique 214 5 14 14 232 5 15 12
Brésil 118 17 32 23 78 6 31 17
Europe 4 353 1 20 8 4 521 10 20 9
UE-25 3988 10 19 7 4120 10 20 8
Allemagne 971 12 21 7 774 9 18 8
France 459 7% 15 2 496 8 18 5
Royaume-Uni 378 6 14 9 501 8 20 6
ltalie 367 9 18 4 380 10 19 7
Russie 245 18 35 34 125 23 28 28
Asie 2773 1" 25 15 2 599 12 27 16
Japon 596 4 20 S 516 6 19 14 '
Chine 762 25 35 28 660 24 36 18
NEI® 731 9 25 12 676 8 27 14 '
Inde 90 16 33 19 132 21 37 35 i
Afrique 296 15 30 29 248 14 29 16
Moyen-Orient 529 15 30 36 318 15 26 19 ‘1
T 166 18 a1 45 63 17 34 17
:: ';':t’:g,‘;“ateurs 78 1 18 12 118 1 22 16 ‘

Adapté de 'OMC, avril 2006.
* NEI : Hong Kong, Corée, Singapour et Taiwan.




LE POINT SUR LE COMMERCE - 2006 &‘
SEPTIEME RAPPORT ANNUEL SUR LE COMMERCE INTERNATIONAL DU CANADA l u

Tableau 2-2. Commerce mondial des services commerciaux par région et pour certains pays, 2005
(milliards de dollars E.-U. et pourcentage)

Exportations Importations
Valeur Changement annuel en pourcentage Valeur Changement annuel en pourcentage

2005 2000-2005 2004 2005 2005 2000-2005 2004 2005

Monde 2415 10 19 1 2 361 10 18 1
Etats-Unis 353 5 11 10 289 7 15 10
Canada il 5 11 9 62 7 13 10
Mexique 16 3 12 12 22 5 10 12
Brésil 15 11 21 28 22 7 12 38
Europe 1:233 i 19 7 1119 10 16 8
UE-25 1104 11 19 7 1034 10 16 7
Allemagne 143 12 15 i 199 8 13 4
Royaume-Uni 183 9 23 -1 150 9 20 4
France 114 7 12 4 103 11 18 7
Italie 93 11 17 13 92 11 10 15
Russie 24 20 25 20 38 18 23 1
Asie 543 12 26 19 595 10 25 15
Japon 107 8 25 12 136 9 22 1
Chine 81 22 34 31 85 19 31 19
NEI2 175 8 18 9 165 8 21 10
Inde 68 33 66 76 67 29 53 73
Afrique 57 13 20 12 66 12 19 15

Adapté de 'OMC, avril 2006.

2 NEI : Hong Kong, Corée, Singapour et Taiwan.
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III. LA PERFORMANCE ECONOMIQUE DU
CANADA

Le produit intérieur brut (PIB)

L’économie canadienne a enregistré une solide
performance, le taux de croissance du PIB atteignant
2,9 p. 100 en 2005, le méme taux qu’en 2004. La
croissance a été principalement alimentée par la
vigueur des dépenses personnelles en biens et services,
I’investissement dans les structures résidentielles et non
résidentielles, I’investissement en machines et matériel
et les exportations nettes.

Figure 3-1
Croissance du PIB réel du Canada, 2000-2005

29 29

Source : Statistique Canada

La figure 3-2 montre 1’évolution des principales
catégories (en dollars) du PIB depuis 2000. Cependant,
la croissance réelle de ces catégories est encore plus
révélatrice. A titre d’exemple, les dépenses personnelles
en biens et services ont bondi de 4 p. 100 en 2005. C’est
la plus importante augmentation annuelle depuis 2000,
lorsque la hausse des revenus du travail a stimulé les
dépenses personnelles. De méme, les prix élevés de
I’énergie en 2005 ont aidé a soutenir les revenus dans
I’ensemble de I’économie, notamment les bénéfices des
sociétés et le revenu personnel. En conséquence, les
salaires, les traitements et les revenus supplémentaires
du travail ont augmenté de 5.4 p. 100, la plus forte
hausse annuelle depuis 2000. Il n’est donc pas étonnant
que les dépenses personnelles en biens et services aient
¢té le principal facteur ayant contribué (2,21 p. 100) a
la croissance globale du PIB réel, suivi de la formation
brute de capital fixe des entreprises (1,19 p. 100).

Tandis que la croissance globale de I’investissement est
demeurée inchangée par rapport a 2004 (a 6,9 p. 100), sa
composition a évolué sensiblement. En 2004, une bonne

partie de la croissance était attribuable a la vigueur
persistante du marché résidentiel, I’investissement dans
les structures résidentielles ayant grimpé de 8,3 p. 100.
En 2005, la croissance du marché résidentiel a décéléré a
3,3 p. 100; en revanche, la croissance de I’investissement
dans les structures non résidentielles a grimpé a

6,8 p. 100, alors que I’augmentation n’avait été que de
0,8 p. 100 I’année précédente. En 2005, I’investissement
en machines et en matériel a bondi de 10,7 p. 100, la
meilleure performance annuelle depuis 1997.

Bien que la croissance des exportations canadiennes
ait été modérée durant la premiere moitié de 2005,
les exportations ont rebondi au second semestre,
sous I’impulsion des exportations de produits de
I’automobile, qui ont enregistré une croissance de
3,7 p. 100 pour I’ensemble de 1’année.

Un examen des divers secteurs et industries révele que
la croissance dans le secteur des services (3,3 p. 100)

a dépassé celle des industries productrices de biens

(2,5 p. 100), ce qui contraste avec la situation observée
en 2004. Le commerce de gros et de détail, les finances
et la construction figuraient parmi les principaux
secteurs ayant contribué a la croissance canadienne. Des
faiblesses ont été notées dans le secteur de I’extraction
miniére, pétroliére et gaziere, tandis que la performance
du secteur manufacturier a été plutot modérée par
comparaison avec 2004.

L’industrie du commerce de gros a affiché la plus forte
hausse (8,1 p. 100) parmi les principaux secteurs de

Figure 3-2
Produit intérieur brut en termes de dépenses, 2000-2005
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I’économie, et des gains notables ont été faits dans les
industries des véhicules automobiles, des machines et du
matériel électroniques et des matériaux de construction.
La vigueur des importations de biens en provenance des
autres pays (7,7 p. 100) a contribué au dynamisme des
activités de commerce de gros. Le commerce de détail
a progressé de 4,5 p. 100 sur I’année, les détaillants

de voitures affichant une vigueur notable. L’activité

du secteur des finances, qui englobe les assurances,
I’immobilier et la location, a progressé de 3,4 p. 100.

Le PIB par province

On observe un clivage entre les régions en 2005 dans

la croissance du PIB. Les provinces situées a I’ouest de
1’Ontario, sauf le Manitoba, ont enregistré les taux de
croissance les plus élevés et une performance supérieure
a la moyenne canadienne, qui a été de 2,9 p. 100.

Figure 3-3
Croissance du PIB réel par province, 2005
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Tout au long de 2004 et 2005, la hausse des prix
pétroliers a nourri I’expansion de I’ Alberta, dont le
PIB a augmenté de 4,5 p. 100, le taux le plus élevé de
toutes les provinces. La poussée des prix pétroliers

a aussi eu un effet bénéfique sur les bénéfices des
sociétés, I'investissement des entreprises et les
dépenses personnelles en biens et services. Le
secteur manufacturier, qui fournit des machines,

des canalisations et tuyaux d’acier et des batiments
temporaires a la région florissante du Nord de 1’Alberta,
productrice de pétrole, a progressé de 8,9 p. 100.

La Colombie-Britannique suit avec un gain

de 3,5 p. 100, attribuable a une baisse marquée du taux
de chomage, une forte hausse des revenus du travail et
une grande activité dans la construction résidentielle.
Ces facteurs se sont conjugués pour produire une

augmentation des dépenses en biens durables et en
infrastructures a tous les niveaux de gouvernement.

La production forestiére a augmenté modérément,

mais I’appréciation du dollar canadien et le différend
commercial avec les Etats-Unis ont nui aux exportations
de bois d’ceuvre.

La croissance du PIB en Saskatchewan a aussi dépassé
la moyenne canadienne en 2005, a 3.2 p. 100, grace a
la robustesse des prix de 1’énergie, 4 une augmentation
de I’activité dans les produits en bois et en métal et aux
exportations de potasse et d’uranium.

L’économie du Manitoba a crt de 2,7 p. 100 en 2005,
ce qui est un peu plus rapide que la croissance de

2,3 p. 100 enregistrée en 2004, mais un peu en deca de
la moyenne canadienne. Les exportations d’électricité,
et le deuxiéme taux de chomage le plus bas au pays
ont stimulé la construction résidentielle et les dépenses
personnelles.

L’expansion de I’activité économique en Ontario

a atteint 2,8 p. 100 en 2005, ce qui est légérement
inférieur a la moyenne canadienne pour une troisiéme
année consécutive. L’appréciation du dollar canadien
et la concurrence accrue de I’étranger ont pesé sur les
exportations; cependant, le secteur de 1’automobile est
demeuré robuste et les gains d’emploi dans diverses
industries de services ont compensé les pertes d’emploi
dans le secteur manufacturier. La vigueur des revenus
du travail découlant d’un recul supplémentaire du taux
de chomage et des faibles taux d’intérét ont stimulé
davantage les dépenses personnelles.

L’économie du Québec a progressé de 2,2 p. 100
en 20035, la production de services ayant devanceé la
production de biens. Dans le secteur manufacturier,
la production de matériel aérospatial et celle de
I’aluminium ont affiché une tenue particuliérement
remarquable.

De fagon générale, la croissance économique a €té
léthargique dans les provinces de 1’Atlantique, sauf a
I'Tle-du-Prince-Edouard, dont I’économie a progressé
de 2,0 p. 100, un taux un peu plus élevé que celui de
1.8 p. 100 enregistré en 2004. La vigueur des revenus
du travail et les faibles taux d’intérét ont contribué

a ’augmentation des dépenses personnelles et des
investissements en machines et en matériel.
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L’emploi

Globalement, les conditions du marché du travail
canadien ont continué de s’améliorer en 2005. L’emploi a
augmenté de 1,4 p. 100 et 227 600 nouveaux emplois ont
été créés; ce gain est toutefois inférieur a celui de ’année
précédente (1,8 p. 100, soit 284 500 emplois), la plus
grande partie de I’augmentation est constituée d’emplois
a temps plein (1,7 p. 100) plutét que d’emplois a temps
partiel (0,4 p. 100).

L’emploi créé dans le secteur de la production

des services a surpassé celui dans le secteur de la
production des biens en 2005, avec un gain de 1,7 p. 100
(204 500 emplois), comparativement a 0,6 p. 100

(23 100 emplois). Dans le secteur des biens, la production
manufacturiére a connu une piétre performance, I’emploi
ayant fléchi de 3,6 p. 100 (81 700 emplois). Ce déclin

a été ressenti dans la plupart des provinces, mais a été
particuliérement marqué au Québec et en Ontario. Le
dynamisme de I’emploi observé depuis quelques années
dans le secteur de la construction s’est maintenu en
2005, avec un gain de 7,4 p. 100 (70 400 emplois). Les
emplois additionnels créés dans 1’industrie ont coincidé
avec la progression de la construction de batiments

non résidentiels. L’emploi dans le secteur I’extraction -
miniére, pétroliére et gaziére a progressé de 12,8 p. 100
(23 900 emplois). Dans le secteur de la production des
services, ce sont les services d’enseignement qui ont
affiché la plus forte croissance de 1’emploi en 2005, avec
un taux de 6,2 p. 100 (64 600 emplois). Le commerce

de gros a aussi connu une bonne année, progressant

de 4,4 p. 100 (25 600 emplois). Enfin, le secteur des
finances, des assurances, de I’immobilier et de la location
a aussi offert une solide performance avec un gain de

4,1 p. 100 (39 200 emplois).

Bien que les taux d’emploi et de participation soient
demeurés a peu pres aux niveaux de 2004, le taux

de chomage au Canada a atteint un creux historique,
terminant I’année 2005 a 6,7 p. 100, alors qu’il était de
7,2 p. 100 en 2004. Sur une base mensuelle, le taux de

chomage a touché un plancher de trente ans en novembre
2005, a 6,4 p. 100.

Ce taux de chomage historiquement bas a diminué dans
toutes les provinces. Cependant, on observe beaucoup
de variation a ce niveau. Les provinces situées a I’est de
I’Ontario avaient toutes des taux de chdmage supérieurs
a la moyenne nationale. Par contre, toutes les provinces
situées a I’ouest de 1’Ontario ont enregistré des taux de

Figure 34
Taux de chémage au Canada, 2000-2005
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Figure 3-5
Taux de chémage au Canada et dans les provinces,
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chomage inférieurs a la moyenne nationale. En 2005,

I’ Alberta et le Manitoba sont les provinces qui avaient les
taux de chomage les plus bas — 3,9 p. 100 et 4,8 p. 100,
respectivement — tandis que la Colombie-Britannique

et I’ Alberta sont celles ou le taux de chdmage a baissé le
plus rapidement.

Le dollar

Comme I’indique la figure 3-6, I’année 2005 a été
marquée par une appréciation du dollar canadien en
regard des principales monnaies (le dollar E.-U., I’euro
et la livre R.-U.). Ainsi, le dollar canadien a encore
gagné 7 p. 100 sur le dollar E.-U., aprés des hausses de
11 p. 100 et de 7 p. 100, respectivement, en 2003 et 2004.
En dépit de I’appréciation du dollar, les exportations
canadiennes sont demeurées fortes au cours de la
période et constituent toujours une source importante de
croissance économique, tel que noté précédemment (voir
la figure 3-7).
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Figure 3-6
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Figure 3-7
Exportations du Canada et taux de change
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Les taux d’intérét

L’année 2005 s’est aussi démarquée par une hausse
continue des taux d’intérét a court terme. Comme
Iillustre la figure 3-8, la Banque du Canada a haussé
son taux directeur de 25 points de base le 7 septembre
2005, le 18 octobre 2005 et, a nouveau, le 6 décembre
2005, pour le porter a 3,25 p. 100. Cette tendance
haussiére s’est poursuivie en 2006. Ainsi, le taux a se
trouve maintenant a 4,25 p. 100"

Les prix
Pour I’ensemble de I’année 2005, les consommateurs

ont payé en moyenne 2,2 p. 100 de plus qu’en 2004 pour
les biens et services inclus dans le panier de I’indice des

Figure 3-8
Taux directeur de la Banque du Canada

Source : Banque du Canada

prix a la consommation (IPC), ce qui représente une
hausse sur le taux moyen de 1,9 p. 100 enregistré en
2004. Les principaux facteurs ayant contribué a cette
hausse sont le prix de 1’essence (12,8 p. 100), le cofiit de
remplacement des maisons (5,2 p. 100), les repas pris au
restaurant (2,9 p. 100), les impdts fonciers (4,1 p. 100)
et les combustibles (25,5 p. 100). En revanche, d’autres
facteurs ont eu un effet modérateur sur la hausse des
prix, par exemple le colit du matériel et des fournitures
informatiques (-20,7 p. 100) et de I’hébergement des
voyageurs (-4,8 p. 100).

L’TPC de référence, qui exclut les éléments volatiles tels
que I’énergie et la nourriture, a augmenté beaucoup moins
vite en 2005, soit de 1,6 p. 100, ce qui est légeérement plus
élevé que la hausse de 1,5 p. 100 observée en 2004.

Figure 3-9
Augmentations annuelles de I'lPC et de I'lPC de référence
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' Le taux directeur est le taux de financement a un jour auquel les principales institutions financiéres empruntent

et se prétent des fonds entre elles; la Banque fixe un niveau cible pour ce taux. Tout changement de la cible fixée
pour le taux au jour le jour influe sur les autres taux d’intérét, comme ceux des préts 4 la consommation et des préts
hypothécaires. Ils peuvent aussi influer sur le taux de change.
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Ainsi, non seulement les prix plus élevés de I’énergie Figure 3-10

: = 4 ina 1444 Niveaux de productivité relative du travail dans I'ensemble
ont-ils stimulé les revenus (l_)eneﬁces des s.oc¥etes e i i, T081. 2008
et revenus du travail), mais ils ont eu une incidence (Canada en pourcentage des Etats-Unis)
majeure sur I’indice des prix a la consommation. 100 :

L’écart de productivité

En dépit d’une solide croissance économique en
2005 et d’une saine conjoncture macro-économique
fondamentale, 1’économie canadienne accuse certaines

- . A X 80 —— PIB par travailleur —— PIB par heure
faiblesses qui pourraient étre vues comme des risques
pour la croissance a moyen et a long terme. La piétre o IR A L. Lt S e e M.
performance au chapitre de la productivité est la S LS L LSS LSSSS S

faiblesse la plus sérieuse du Canada. La figure 3-10
montre les niveaux de productivité relative du

travail pour I’ensemble de I’économie au Canada,

en pourcentage de la valeur correspondante pour les
Etats-Unis. En 2005, le niveau de la productivité du
travail dans [’ensemble de I’économie canadienne,
mesuré selon le PIB par travailleur, atteignait 84 p. 100
de celui des Etats-Unis. La performance canadienne
était encore moins reluisante (82,2 p. 100) lorsque la
productivité était mesurée par le PIB horaire. Cela
correspond a un écart de revenu annuel avec les Etats-
Unis de 13 297 dollars E.-U. (a parité de pouvoir
d’achat), soit 8,64 dollars I’heure.

Source : Centre d'étude des niveaux de vie

Le Canada se compare habituellement aux Etats-Unis,
son plus important partenaire commercial, son plus
gros concurrent, son voisin ainsi que I’économie la plus
performante au monde, mais un nombre croissant de
pays devancent le Canada au chapitre de la productivité.
Si I’on compare le PIB horaire par rapport a celui des
Etats-Unis, non seulement la Norvége, I’ Allemagne,
I’Irlande, I’Italie, le Luxembourg, le Royaume-Uni,

la Suéde, les Pays-Bas, la France, le Danemark, la
Belgique et I’ Autriche dépassent-ils le Canada, mais on
constate que la France, le Luxembourg et la Norvege
affichent une performance supérieure a celle des
Etats-Unis>.

? Base de données du Groningen Growth and Development Centre, février 2006.
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IV.  APERCU DE LA PERFORMANCE
COMMERCIALE DU CANADA

La solide croissance de 1’économie mondiale et de
I’économie canadienne, la croissance robuste des grandes
économies émergentes de la Chine et de I’Inde et la
demande accrue de ressources naturelles, notamment les
produits énergétiques, ont contribué a la performance
commerciale sans précédent du Canada en 2005.

Les exportations de biens et de services ont représenté
37,7 p. 100 du produit intérieur brut du Canada en 2005.
Cela représente un léger recul par rapport aux résultats
de 2004 en raison de la forte croissance de 1’économie
intérieure; mais cela a toute de méme été suffisant

pour placer le Canada au second rang des pays du G8.
Comme I’indique le tableau 4-1, I’ Allemagne est le pays
du G8 dont I’économie est la plus ouverte, suivie du
Canada, de I’Italie, de la France et du Royaume-Uni.

En dépit de I’appréciation continue du dollar canadien
par rapport au dollar E.-U., les exportations canadiennes
de biens et de services ont augmenté de 5,2 p. 100 pour
atteindre 516,4 milliards de dollars en 2005, dépassant
le précédent record enregistré en 2000 (489,0 milliards
de dollars). A I’instar des exportations, les importations
ont progressé de 5,8 p. 100, a 463,1 milliards de dollars.
Il en est résulté un excédent commercial plus important,
soit 53,3 milliards de dollars, avec un excédent au

poste des biens de 66,7 milliards de dollars et un déficit
au poste des services de 13,4 milliards de dollars.
L’excédent annuel du commerce des biens est demeuré
plus ou moins stable a 66,7 milliards de dollars, les
exportations et les importations ayant augmenté
parallélement d’environ 24 milliards de dollars. Le solde
du compte courant, qui englobe les transactions nettes
sur les biens, les services, les revenus de placement et
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les transferts courants, a touché un nouveau sommet a
30,2 milliards de dollars.

En 2005, les exportations de biens et de services vers
les principales régions commerciales et les importations
de biens et de services en provenance de ces régions
(Etats-Unis, Union européenne, Japon et autres pays)
étaient en hausse par rapport a 2004. Parmi les grands
blocs commerciaux, les Etats-Unis ont enregistré le
gain le plus important, en termes absolus, au poste des
exportations de biens avec une hausse de 18,3 milliards
de dollars, a 369,3 milliards de dollars, tandis que les
importations canadiennes de biens augmentaient de

8,3 milliards de dollars, a 258,4 milliards de dollars.
L’excédent du commerce des biens avec les Etats-Unis
a augmenté a 110,6 milliards de dollars et explique la
totalité de I’excédent commercial du Canada.

Les exportations de biens vers I’UE ont progressé de
7,4 p. 100 en 2005 pour atteindre pres de 29 milliards
de dollars, ce qui est un rythme de croissance plus
rapide que celui des importations (5,0 p. 100).
Cependant, les importations en provenance de I’'UE
sont demeurées supérieures aux exportations vers

ce partenaire commercial, entrainant un déficit du
commerce des biens avec 1’Union européenne de

9,4 milliards de dollars.

Les exportations de biens au Japon ont progressé de

5,3 p. 100, a 10,5 milliards de dollars, et les importations
de biens en provenance de ce pays ont augmenté de

11,6 p. 100, a 11,2 milliards de dollars. Le déficit

du commerce des biens avec le Japon a donc ét¢ de

0,7 milliard de dollars.

Tableau 4-1 : Exportations de biens et de services en proportion du PIB, 2000-2005

2000 2001 2002 2003 2004 2005
Canada 454 43,4 41,3 37,8 38,1 37,7
France 28,6 28,1 271 25,7 26,0 26,1
Allemagne 33,4 34,8 35,7 35,7 38,0 40,2
Italie 27,1 28,4 27,0 25,8 26,6 272
Japon 9,9 9,4 10,1 10,6 11,8 12,5
Royaume-Uni 28,0 27,4 26,2 29,9 252 26,1
Etats-Unis 10,9 9,9 9,3 9,3 9,8 10,2
Total, G7 17,4 16,9 16,8 17,1 18,2 n.d.
Russie 441 36,9 35,2 35,2 35,0 n.d.

n.d. : non disponible.
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Figure 4-1
Exportations de biens et de services par région principale,
2000-2005
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Figure 4-2
Importations de biens et de services par région principale,
2000-2005
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Les exportations du Canada vers les autres pays' ont
augmenté de 9,5 p. 100, a 29,7 milliards de dollars,
tandis que les importations de biens en provenance de
cette région ont bondi de 23,1 p. 100, a 54,5 milliards

de dollars. Le déficit du commerce des biens du

Canada avec ses partenaires autres que les Etats-Unis a
progressé a 43,9 milliards de dollars, effagant I’excédent
enregistré avec les Etats-Unis. Parmi ces « autres pays »,
on retrouve la Chine, responsable d’une part de plus en
plus grande du déficit du commerce des biens du Canada
avec ses partenaires autres que les Etats-Unis.

Comme I’indique la figure 4-3, toutes les grandes
catégories d’exportations de biens étaient en hausse,
dominées par les produits énergétiques (27,9 p. 100).
Les exceptions étaient les produits forestiers, les
produits de I’automobile et les produits de 1’ agriculture
et de la péche, qui ont subi des reculs de 7,4 p. 100,
2,2 p. 100 et 1,7 p. 100, respectivement.

APERCU DE LA PERFORMANCE COMMERCIALE DU CANADA

A la faveur des prix historiquement élevés des
produits de base et de I’augmentation de la demande
mondiale, notamment aux Etats-Unis, en Chine et en
Inde, le secteur des produits énergétiques est en pleine
expansion au Canada. Cependant, la progression

des produits énergétiques dans les exportations
canadiennes ne constitue pas un phénomene ponctuel,
comme le révele la figure 4-4%. On peut voir que

la part de ces produits est passée de 7,7 p. 100

a 19,2 p. 100 entre 1995 et 2005. La figure 4-4
illustre aussi la tendance a la baisse des produits

de I’agriculture, de la péche et de la forét dans les
exportations de biens du Canada. Comme il ressort de
la figure 4-5, les machines et le matériel, les produits
de I’automobile, les produits énergétiques et les
produits industriels représentaient prés de 80 p. 100
des exportations en 2005.

Figure 4-3
Croissance des exportations de biens par grand groupe,
2004-2005
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' Ce qui signifie les pays autres que les Etats-Unis, le Japon et ceux de I"'UE-25.
? Les figures 4-1 a 4-7 sont exprimées sur la base de la balance des paiements.
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Figure 4-5
Composition des exportations de biens en 2005
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Du coté des importations, les niveaux plus élevés
enregistrés en 2005 traduisaient la dépendance de
I’Est du Canada (provinces de 1’ Atlantique, Québec et
Ontario) a I’égard du pétrole importé — les produits
énergétiques ont fait un bond de 35,8 p. 100 en 2005
— et la vigueur des investissements des entreprises en
biens et matériaux industriels (hausse de 6,8 p. 100) et
en machines et matériel (hausse de 6,2 p. 100).

En outre, la croissance annuelle moyenne (15,4 p. 100)
des importations de biens en provenance des autres
pays (dont la Chine) a été plus rapide que celle des
importations de biens de toutes les autres grandes
régions, reflétant I’augmentation des importations
provenant de la Chine.

Les figures 4-6 et 4-7 montrent la composition des
importations par grand groupe de produits durant les
trois dernieres décennies et en 2005, respectivement.
Sur la période, les machines et le matériel, les produits
de I’automobile et les biens industriels ont représenté

Figure 4-6
Composition des importations de biens, 1975-2005
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Source : Statistique Canada
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la plus grande part des importations. Les produits
énergétiques sont la catégorie ayant le plus fluctué au
cours des trente derniéres années. Les importations de
machines et de matériel dominaient la liste en 2000,
tandis que les importations de produits de 1’automobile
venaient au premier rang en 1985.

Avec un total annuel de pres de 63 milliards de

dollars, les exportations de services du Canada

étaient inférieures aux importations de services,

qui ont atteint 76,4 milliards de dollars. Cela s’est
traduit par une augmentation du déficit au poste des
services, a 13,4 milliards de dollars, alors qu’il était de
12,7 milliards de dollars en 2004. Le déficit au poste

des voyages a augmenté de 1,3 milliard de dollars

alors que moins d’Américains ont visité le Canada

et que les Canadiens en visite aux Etats-Unis et dans
d’autres destinations ont dépensé davantage que 1’année
précédente. Le déficit au poste des services de transport
a progressé de 1,0 milliard de dollars en 2005, le déficit
au poste des tarifs passagers s’étant creusé parallelement
a la reprise des voyages. Les rentrées plus €levées,
notamment pour les services financiers, s’ajoutant a une
baisse des paiements pour les services de gestion et de
communication expliquent I’essentiel de la diminution
de 1,4 milliard de dollars du déficit du poste des services
commerciaux en 2005.

En termes de croissance, les exportations et les
importations totales de services ont été 1éthargiques,
avec des hausses respectives de 1,6 p. 100 et de

1,8 p. 100. Par grande catégorie, les exportations de
services de transport ont enregistré une bonne croissance
(2,8 p. 100), tandis que les services gouvernementaux
connaissaient une expansion robuste (10,6 p. 100). Le
taux de croissance des services commerciaux a été plutot

Figure 4-7
Composition des importations de biens en 2005
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faible, a 1,8 p. 100. Au sein des services commerciaux,
les meilleures performances ont été inscrites par les
autres services financiers et les services de construction,
qui ont augmenté de 33,5 p. 100 et de 21,3 p. 100,
respectivement. Par contre, les services de publicité et
les services connexes (-75,2 p. 100), les commissions
non financiéres (-72,7 p. 100) et la location de matériel
(-72,3 p. 100) sont les catégories qui ont subi les reculs
les plus marqués. Du c6té des importations, les services
de voyage et de transport ont augmenté, respectivement,
de 4,4 p. 100 et de 7,3 p. 100 en 2005. Les importations
de services commerciaux ont fléchi de 1,9 p. 100 sous
I’effet de la baisse des services de communication
(-21,8 p. 100), des services de gestion (-9,0 p. 100) et
des services audiovisuels (-6,0 p. 100).

Par destination géographique, le déficit du commerce
des services avec les Etats-Unis s’est creusé, passant de

6,8 milliards de dollars a 9,2 milliards de dollars en 2005.

11 représente plus du double du déficit enregistré avec les
autres destinations combinées (4,1 milliards de dollars).

Le commerce des marchandises?

En 2005, 83,9 p. 100 des exportations de marchandises
prenaient la destination des Etats-Unis ou transitaient
par ce pays. Seulement 5,7 p. 100, 2,1 p. 100, 1,9 p. 100
et 1,6 p. 100 des exportations de marchandises allaient,
respectivement, vers 1I’UE, le Japon, le Royaume-Uni et
la Chine. Comme I’indique le tableau 4-2, la plus forte
croissance des exportations de marchandises du Canada
a été enregistrée avec la Corée (23,7 p. 100), suivie de

Figure 4-8
Principaux marchés d’exportation de marchandises en 2000 et 2005

2000 2005

Etats-Unis
86,9 %

Autres
80%

1I’Allemagne (21,0 p. 100), des Pays-Bas (13,6 p. 100)
et du Mexique (8,7 p. 100). Les exportations du Canada
en Chine n’ont augmenté que de 6,1 p. 100 en 2005.
Cependant, la part des principaux marchés d’exportation
a évolué un peu au cours des six derniéres années.

La figure 4-8 montre que, parmi les cinq principales

Tableau 4-2 : Exportations et importations de
marchandises du Canada par région
(milliards de $ CAN et pourcentage)

Exportations de marchandises du Canada par région

Changement en
Parten  pourcentage,
Pays 2004 2005 2005 2005/2004
Monde 411.8 435.8 100,0 58
Etats-Unis  348.1 365.7 83,9 5,1
Japon 8.6 9.1 21 6,6
S‘;iya”me' 77 8.2 1.9 6.7
Chine 6.7 7.3 1,6 6,1
Mexique 3.0 < s 0,8 8,7
Allemagne 2.7 32 0,7 21,0
Corée 2.3 2.8 0,6 23,7
France 24 2:5 0,6 6,5
Belgique 203 2.3 0,5 0,7
Pays-Bas 1.9 2.2 0,5 13,6
UE-25 22.8 247 57 8,2
Importations de marchandises du Canada par région
Changement en
Parten  pourcentage,
Pays 2004 2005 2005 2005/2004
Monde 356.1 380.7 100,0 6,9
Etats-Unis  209.0  215.1 56,5 2,9
Chine 241 29.5 7,8 22,4
Japon 1535 14.8 3.9 9.4
Mexique 13.4 14.6 3.8 8,6
o b, < o 1L 2.7 7.7
Allemagne 9.4 10.3 27 9,0
Norvége 5.0 6.1 1,6 22,3
Coree 5.8 54 14 -7,7
France 5:3 5.0 13 -6,4
Italie 46 46 1,2 0,1
UE-25 42.0 456 12,0 8,5

Source : Statistique Canada.

* L’expression « commerce de marchandises » désigne le commerce des produits sur la base des douanes, plutdt que le
« commerce des biens », qui fait référence a la balance des paiements. Les données fondées sur les chiffres des douanes
sont produites a I’aide du systéme international harmonisé (SH) de classification des biens, ventilé en chapitres allant de
12 99. Les chapitres 98 et 99 représentent les transactions spéciales, exclues de 1’analyse qui suit.
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destinations, les parts de marché ont augmenté dans
tous les cas, sauf pour les Etats-Unis et le Japon. La
part des Etats-Unis a diminué, mais celle du Japon est
demeurée stable.

Le tableau des importations différe quelque peu

de celui des exportations. Les Etats-Unis, toujours
dominants, fournissent une part beaucoup moins
grande des importations de marchandises du Canada,
4 56,5 p. 100 en 2005, que ce n’est le cas des
exportations. Le total des importations canadiennes de
marchandises en provenance de la Chine, du Mexique
et de la Corée atteint a peu pres le méme niveau que
celui des importations canadiennes en provenance de
I’UE-25.

Le commerce des marchandises par secteur avec
certains grands partenaires commerciaux

Les Etats-Unis

Les exportations totales de marchandises du Canada
aux Etats-Unis ont progressé de 5,1 p. 100 pour
atteindre 365,7 milliards de dollars en 2005. En
dépit de cette hausse, la part des Etats-Unis dans

les exportations totales de marchandises a fléchi

de 0,6 p. 100, a 83,9 p. 100. Les exportations

de marchandises du Canada aux Etats-Unis

sont dominées par les combustibles et les huiles
minéraux, les véhicules automobiles et les machines
qui, ensemble, représentent environ 51 p. 100

de toutes les exportations de marchandises aux
Etats-Unis. La part des dix principales catégories
d’exportations du Canada atteignait 73,4 p. 100 de
I’ensemble des exportations aux Etats-Unis, soit
268,3 milliards de dollars.

Tel qu’indiqué précédemment, la hausse des prix

des produits de base a été le principal facteur a
’origine de la valeur croissante des exportations et
des importations canadiennes ces dernic¢res années.
Ainsi, la valeur des exportations de combustibles et
huiles minéraux a augmenté de 26,5 p. 100 en 2005,
le plus haut taux de croissance de toutes les catégories
d’exportations.

Du c6té des importations, les importations de
marchandises du Canada en provenance des Etats-
Unis ont progressé de 2,9 p. 100 pour atteindre
215,1 milliards de dollars en 2005. Les Etats-
Unis fournissaient donc 56,5 p. 100 de toutes les

Figure 4-9a
Dix principales exportations de marchandises vers
les Etats-Unis, 2005
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Figure 4-9b
Dix principales importations de marchandises
des Etats-Unis, 2005
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importations de marchandises, un recul de 2,2 p. 100
sur I’année précédente. Les véhicules automobiles
et les machines et le matériel — mécaniques

et électriques —représentaient 47,6 p. 100 des
importations de marchandises venant des Etats-
Unis en 2005. Les importations combinées des

dix plus importantes catégories de marchandises
au niveau de la classification SH a deux chiffres
représentaient environ 69,3 p. 100 des importations
totales de marchandises en provenance des Etats-
Unis, soit 149,0 milliards de dollars sur un total de
215,1 milliards de dollars.

A nouveau, les importations de produits de base
ont affiché les hausses les plus marquées en 2005,
les combustibles et huiles minéraux, le fer et I’acier
et les produits de fer et d’acier ayant augmente,
respectivement, de 37,2 p. 100, 16,9 p. 100 et

11,2 p. 100.
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L’Union européenne

Les exportations de marchandises du Canada vers
I’UE-25 ont augmenté de 8,2 p. 100 en 2005, a

24,7 milliards de dollars, alors qu’elles avaient atteint
22,8 milliards de dollars en 2004. Les dix principaux
produits représentaient 68,4 p. 100 des exportations
totales, dominées par les pierres et les métaux
précieux (16,4 p. 100), les machines mécaniques

(12,1 p. 100) et les machines électriques (9,2 p. 100).
Les produits chimiques inorganiques (85,8 p. 100), les
combustibles et les huiles minéraux (56,3 p. 100), les
minerais (39,5 p. 100) et le matériel optique et médical
(16,4 p. 100) sont les catégories ayant enregistré les
plus hauts taux de croissance, tandis que les secteurs de
la pate de bois (-17,2 p. 100), des aéronefs et astronefs
(-10,7 p. 100) et du nickel (-9,7 p. 100) ont accusé les
replis les plus marqués en 2005.

Les importations de marchandises du Canada en
provenance de I’UE ont progressé plus rapidement que

Figure 4-10a
Dix principales exportations de marchandises vers I'UE,
2005
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Figure 4-10b
Dix principales importations de marchandises de I'UE,
2005
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les exportations en 2005, avec une hausse de 8,5 p. 100
a 45,6 milliards de dollars, contre 42 milliards de dollars
en 2004. Les machines et le matériel mécaniques, les
combustibles et les huiles minéraux et les produits
pharmaceutiques ont représenté plus de 50 p. 100 des
importations venant de I’UE. Les importations de
combustibles et d’huiles minéraux et de fer et d’acier
ont bondi, avec des hausses de 46,0 p. 100 et de

14,4 p. 100, respectivement. Les importations d’aéronefs
et d’astronefs sont la catégorie qui a subi le recul le plus
sérieux au cours de 2005 (-29,3 p. 100).

Le Japon

En 2005, les exportations de marchandises du Canada
au Japon ont progressé de 6,6 p. 100, a 9,1 milliards
de dollars. Les dix principaux produits exportés au
Japon représentaient un peu plus des trois quarts des
exportations totales de marchandises vers ce pays.
Cinq produits — le bois, la viande, les semences de
céréales, les combustibles et les huiles minéraux et

Figure 4-11a
Dix principales exportations de marchandises vers le
Japon, 2005
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Figure 4-11b
Dix principales importations de marchandises du Japon,
2005
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les minerais — accaparaient environ 55 p. 100 de
I’ensemble des exportations.

Les importations de marchandises en provenance

du Japon ont augmenté de 9,4 p. 100 en 2005, a

14,8 milliards de dollars, alors qu’elles avaient atteint
13,5 milliards de dollars I’année précédente. Elles
étaient fortement concentrées dans quelques secteurs,
les dix plus importantes catégories représentant plus
de 92 p. 100 des importations totales de marchandises
venant de ce pays. Les principaux secteurs étaient les
véhicules automobiles (38,9 p. 100), les machines et
le matériel (21,0 p. 100) et les machines électriques
(15,7 p. 100). Les plus fortes hausses en 2005 ont

été enregistrées dans les catégories des jouets et du
matériel de sport (118,7 p. 100), des aéronefs et des
astronefs (35,7 p. 100) et des produits de fer et d’acier
(26,5 p. 100).

La Chine

La Chine est le quatrieme plus grand marché
d’exportation du Canada et la deuxiéme source en
d’importations canadiennes. Les exportations de
marchandises canadiennes en Chine ont augmenté de
6,1 p. 100 en 2005, a 7,1 milliards de dollars, alors
qu’elles avaient été de 6,7 milliards de dollars I’année
précédente. Les dix principaux produits représentaient
68 p. 100 des exportations totales en 2005. Les
exportations de produits chimiques organiques et de
pate de bois sont les seules catégories a avoir approché
le milliard de dollars. Les minerais (168,5 p. 100), le
sel et le soufre (117,7 p. 100), les engrais (58,7 p. 100)
et les machines (24,3 p. 100) sont les catégories qui

ont enregistré les taux de croissance les plus élevés en
2005, tandis que les céréales, les véhicules automobiles
et la pate de bois chutaient fortement — de 51 p. 100,
35,8 p. 100 et 16 p. 100, respectivement.

Les importations de marchandises au Canada en
provenance de la Chine ont progressé beaucoup plus
rapidement que les exportations en 2005, augmentant de
22,4 p. 100, a 29,5 milliards de dollars. Les principales
catégories d’importations provenant de la Chine étaient
les machines mécaniques, les machines et le matériel
€lectriques ainsi que les jouets et le matériel de sport.

En termes de croissance, les vétements et le fer et ’acier

ont dépassé les 45 p. 100, tandis que les machines

mécaniques et électriques dépassaient 25 p. 100. Aucune

des dix principales catégories d’importations n’a inscrit
un taux de croissance inférieur a 5 p. 100.

Figure 4-12a
Dix principales exportations de marchandises vers la
Chine, 2005
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Figure 4-12b
Dix principales importations de marchandises de la Chine,
2005
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Le Mexique les véhicules automobiles (23,1 p. 100), les oléagineux
(10,5 p. 100) et les machines (9.3 p. 100). Parmi 2

Le Mexique est le cinquiéme marché d’exportation de leslxincipalesexponationsanhkx?pe,wmb

marchandises du Canada et sa quatriéme plus importante  véhicules automobiles, le fer et I’acier et les machines

source d’importations. Les exportations de marchandises électriqucsquiontenregisnél?aninmhphm

vers ce pays ont progressé de 8.7 p. 100, 2 3,3 milliards  en 2005, avec des taux respectifs de 122.4 p. 100,

de dollars, alors qu’elles avaient atteint 3,0 milliards 69,6 p. 100 et 62,4 p. 100.

de dollars en 2004*. Les dix principales catégories

d’exportations au Mexique représentaient plus des trois ~ Les importations de marchandises en provenance

quarts des exportations totales vers ce pays, avec en téte  du Mexique ont augmenté de 8.6 p. 100en 2005,2
14,6 milliards de dollars. Globalement, les importations

- K """“f‘ o k- de marchandises €taient fortement concentrées dans troi
Mexique, 2005 grandes catégories d"importations qui représentaient

NS 67,('Sp.'100(,l.nml,t?ndisqnelesfﬁxptin-fqnles ]
Prastces NN 0.1 catégories d’importations regroupaient environ 88 p. 100
PN — de toutes les exportations. En termes de croissance, les
Forctacer M 0.1 catégories qui se sont démarquées étaient, ici également,
o N2 liées aux produits de base — combustibles et huiles
Wecrines ot ren. cioc: I 0.2 minéraux et fer et acier — avec des taux de 119.7 p. 100
oo I et de 34.2 p. 100, respectivement. Les fruits comestibles
Mechines I o3 méritent aussi une mention, avec un gain de 23,8 p. 100.
aiwi—a_o.s
e s N - La perfo . iale des <
| e TeTReT— I
- e - T = " Toutes les provinces et tous les territoires ont vu leurs

exportations de marchandises vers le monde augmenter
en 2005, sauf les Territoires du Nord-Ouest. Parmi

Dl principatos mportations de marchandises du Mexius les provinces, I'lle-du-Prince-Edouard, I’Alberta,la
| o Saskatchewan et le Nouveau-Brunswick ont enregistré
Fruits et noix comest. [ 0.2 les plus hamsmmdecrmsmcedmexpﬂﬂﬁom‘k
Prod. de fer ot Tacier Foz marchandises en 2005. Les principales exportations
Wiimants Senie 02 de ces provinces étaient les légumes et les poissons
Légumes. 103 apprétés pour I"Tle-du-Prince-Edouard, tandis que

Mat optique et médical [N 0.6

A I’Alberta, la Saskatchewan et le Nouveau-Brunswick
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Combust. ot huiiles min. [0 ont principalement exporté des combustibles et des
et min. [0 8 - e g ’ - h
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= faible croissance des exportations de marchandises a eu

lieu dans les deux plus grandes provinces — 1’Ontario

) = e———— et le Québec — ce qui est attribuable en partie 2
. I e s la performance relativement mauvaise du secteur
Mitiards oe $ <
manufacturier.

*Il'y avait d"importants écarts entre les statistiques canadiennes et mexicaines en 2005. Les importations du Mexique
en provenance du Canada dépassaient les exportations du Canada vers le Mexique par une marge de 4.2 milliards de
dollars. De méme, les importations canadiennes en provenance du Mexique étaient supérieures de 9.5 milliards de dollars
aux exportations mexicaines vers le Canada. Des études de rapprochement entre le Canada et le Mexique ont permis
d’identifier des problémes de mauvaise affectation et de sous-dénombrement des exportations comme principales causes

de ces divergences. La mauvaise affectation par un pays est I"attribution d’échanges commerciaux  un pays qui n'estpas
la destination finale des biens, ce qui engendre une situation ot les deux pays imputent des échanges a différents pays. A
titre d’exemple, le Canada peut expédier des biens vers leur destination finale au Mexique en passant par les Etats-Unis.
Le :?ogs-dénombremem se produit lorsque des échanges commerciaux ne sont pas déclarés par le pays qui compile les
staustiques et qu’ils sont donc tout a fait absents des statistiques officielles qu’il publie.
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Parmi les régions canadiennes, 1’Ontario a fourni

46 p. 100 de ’ensemble des exportations canadiennes
vers le monde en 2005, suivie des provinces de I’Ouest
(Alberta et Colombie-Britannique) avec une part
combinée de 26,7 p. 100, le Québec a 16,3 p. 100, les
Prairies a 5,5 p. 100 et les provinces de I’ Atlantique a
5 p. 100.

Figure 4-14
Part des exportations de marchandises par région
canadienne
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Source : Statistique Canada

Les importations en provenance du monde étaient aussi
en hausse dans toutes les provinces et tous les territoires
en 2005, a I’exception de Terre-Neuve, du Yukon et des
Territoires du Nord-Ouest. L’{le-du-Prince-Edouard

(47,6 p. 100), I’Alberta (21 p. 100), la Saskatchewan
(19,9 p. 100), le Nouveau-Brunswick (16,3 p. 100) et le
Québec (13,6 p. 100) ont enregistré les taux de croissance
des importations les plus élevés en 2005. Les produits

qui ont dominé la liste sont les machines mécaniques
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%

et électriques ainsi que les jouets et le matériel de

sport pour I’fle-du-Prince-Edouard, les combustibles

et les huiles minéraux, les véhicules, les aéronefs et

les astronefs, ainsi que le fer et I’acier pour 1’ Alberta,

les machines mécaniques et électriques, les véhicules

et le fer et I’acier pour la Saskatchewan. Au Nouveau-
Brunswick, les produits responsables de la croissance des
importations sont les combustibles et les huiles minéraux,
les produits chimiques organiques, les machines et les
véhicules, tandis qu’au Québec les combustibles et les
huiles minéraux et les aéronefs et les astronefs ont été les
principaux moteurs de la croissance des importations.

Par région, I’Ontario détenait une part plus grande

(60 p. 100) des importations de marchandises que sa part
des exportations, suivie du Québec (17,1 p. 100) et des
provinces de I’Ouest (13,6 p. 100).

Figure 4-15
Part des importations de marchandises par région
canadienne
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Source : Statistique Canada

Tableau 4-3 : Exportations de marchandises par province (millions de $ et changement en pourcentage)

Changement,
2000 2001 2002 2003 2004 2005 2005/2004
Terre-Neuve 3914 3529 5602 4799 4 563 4 598 0,8
lle-du-Prince-Edouard 697 677 694 648 667 810 21,5
Nouvelle-Ecosse 5219 5 807 5 344 5477 5 859 5819 -0,7
Nouveau-Brunswick 7 476 8 351 8 269 8 574 9480 10 722 13,1
Québec 74 200 71113 68 454 64 191 68 476 70 935 3,6
Ontario 207 079 201 720 206 496 189 099 198 871 200 692 0,9
Manitoba 9705 9 694 9 567 9 329 9679 10 038 3,7
Saskatchewan 12 603 11732 11 282 10 389 12 341 13 997 13,4
Alberta 55 880 57 536 49 549 57 640 67 687 80 835 19,4
Colombie-Britannique 35 484 32 923 30 067 29 259 32 234 35 687 10,7
Territoires du Nord-Ouest 665 771 897 1588 1975 1686 -14,6
Yukon 20 12 6 5 5 11 139,8
Nunavut 274 221 152 3 3 4 12,6

Source : Statistique Canada.
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La performance au chapitre du commerce de
marchandises avec le monde

Quelle est la performance du Canada dans les échanges
mondiaux de marchandises en comparaison de ses
principaux concurrents et partenaires? Comme on peut
le voir au tableau 4-4, les Etats-Unis étaient la premiére
économie en importance dans le monde en 2005, avec
environ le tiers (28,1 p. 100) du PIB mondial, suivis

du Japon (10,3 p. 100), de I’Allemagne (6,3 p. 100), de
la Chine (5,0 p. 100) et du Royaume-Uni (5,0 p. 100).
L’Allemagne était le premier exportateur mondial avec
9.3 p. 100 des exportations totales, suivie des Etats-Unis
(8,7 p. 100) et de la Chine (7,3 p. 100). Le Canada, qui
posséde la plus petite économie du G7, détenait aussi

la part la plus modeste des exportations mondiales de
marchandises. Sa part des exportations était toutefois
supérieure a sa part du PIB mondial, ce qui contraste

avec les autres pays du G7, sauf I’ Allemagne. Le taux
de croissance moyen des exportations de marchandises
du Canada était le plus élevé de tous les pays du G7
sur la période 1995-2005. Les marchés émergents

ont enregistré les plus hauts taux de croissance des
exportations de marchandises au cours de la méme
période, avec en téte la Chine (17,7 p. 100), I’'Inde
(11,4 p. 100) et le Mexique (10,4 p. 100). Les Etats-
Unis étaient le premier importateur de marchandises
dans le monde, suivis de 1’Allemagne et de la Chine.
Encore une fois, la part des importations mondiales de
marchandises détenues par le Canada était supérieure

a sa part du PIB mondial. A I’instar des exportations,
la Chine, I’Inde et le Mexique sont les pays qui ont
enregistré les taux d’expansion des importations les
plus €levés sur la période 1995-2005, ce qui met en
relief les débouchés a I’exportation que représentent ces
économies émergentes pour le Canada et d’autres pays.

Tableau 4-4 : Taille économique et commerce de marchandises, certains pays

Part des Part des
exportations Taux de croissance importations Taux de croissance
mondiales de moyen des mondiales de moyen des
Part du PIB marchandises en  exportations, 1995- marchandises en importations, 1995-
Pays mondial en 2005 2005 2005 2005 2005
Australie 1,6 1,0 7.1 1,2 7.4
Brésil 1,8 1.1 9,8 0,7 37
Canada 25 35 6,5 3.0 6,6
Chine 5,0 7.3 17,7 6,1 17,5
France 47 4.4 43 46 5.5
Allemagne 6,3 9,3 6,4 72 53
Inde 7 0,9 11,4 1,2 14,3
Italie 4,0 3.5 46 3.5 6,3
Japon 10,3 57 3,0 48 4.4
Corée 1,8 2.7 8.6 24 6.8
Mexique ey 2.1 10,4 22 1.8
Royaume-Uni 5,0 3,6 47 47 6.5
Etats-Unis 28,1 8,7 4,5 16,1 84

Sources : OMC et FMI.
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Entrées d’investissement étranger direct dans le
monde

Les flux d’investissement étranger direct (IED)
constituent habituellement la forme préférée de
financement extérieur parce qu’ils n’entrainent pas la
création de dettes, qu’ils sont relativement non volatiles
et que leur rendement dépend du succes des projets
financés. L’'IED facilite aussi le commerce international
et, plus important encore, le transfert de connaissances,
de compétences et de technologies.
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L’IED a été le principal moteur de la mondialisation au
cours des deux derniéres décennies'. Les entrées d’IED
dans le monde ont bondi d’environ 161 milliards de
dollars E.-U. en 1991, 4 1,4 billion de dollars E.-U. en
2000, c’est-a-dire qu’elles se sont multipliées par un
facteur de pres de neuf. Par la suite, les entrées d’IED
ont subi une forte baisse entre 2001 et 2003, perdant
54 p. 100 pour s’établir a 638 milliards de dollars E.-U.
De nouvelles estimations de la CNUCED indiquent
que les entrées d’investissement étranger direct dans le
monde ont connu une croissance vigoureuse en 2005,
soit 29,0 p. 100, a 896,7 milliards de dollars E.-U.

Tableau 5-1. Entrées mondiales d’IED pour certaines régions et économies, 2003-2005 (milliards de dollars E.-U.

Taux de croissance,

Région/économie d’accueil 2003 2004 2005 2004-2005
Monde 637,8 695,0 896,7 29,0
Monde développé 4417 4147 B 3.2 38,2
Europe 358,9 258,2 449,2 74,0
UE-25 340,1 259,1 4453 71,9

France 42,5 24,3 48,5 99,6
Allemagne 23 -38,6 4,9 -112,7
Italie 16,4 16,8 13,0 -22,6
Luxembourg 83,8 67,2 13,4 -80,1
Royaume-Uni 27,4 77,6 219,1 182,3
République tchéque 2,1 4,5 12,5 177,8

Etats-Unis 56,8 95,6 106,0 10,9

Japon 6,3 7,8 9,4 20,5
Economies en développement 1721 2431 2735 12,5
Afrique 7.2 18,7 28,9 54,5
Amérique latine et Caraibes 48,0 68,9 72,0 4,5

Brésil 10,1 18,2 15,5 -14,8
Chili 4.4 7,6 7,0 -7,9
Mexique 12,8 17,9 17,2 -3,9
Asie et Océanie 106,9 155,5 1722 10,7
Chine 53,5 60,6 60,3 -0,5
Hong Kong 13,6 34,0 39,7 16,8
Inde 4,3 85,3 6,0 13,2
Corée 3,8 7.7 4,5 -41,6
Singapour 9,3 16,1 15,9 -1,2
Russie 8,0 12,5 26,1 108,8

Source : CNUCED.

I A titre d’exemple, entre 1980 et 2004, les stocks d’IED sortant et entrant dans le monde ont augmenté a un taux
annuel moyen de 12,5 p. 100, tandis que le commerce mondial de marchandises progressait de 6,9 p. 100.
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Les flux d’IED vers les économies développées ont
dominé I’expansion globale de I'IED entrant, mettant
un terme a un ralentissement qui a duré quatre ans,
pour passer de 414,7 milliards de dollars E.-U. en 2004
a 573,2 milliards de dollars E.-U. en 2005, soit une
augmentation de 38,2 p. 100. Le Royaume-Uni venait
en téte de toutes les économies développées avec des
entrées de 219,1 milliards de dollars E.-U., ce qui
représente plus du double des entrées aux Etats-Unis
(106 milliards de dollars E.-U.). C’est la premiére fois
depuis 1977 que le Royaume-Uni arrivait en téte de
liste des pays pour les entrées d’IED. Cependant, cette
expansion était largement attribuable a la fusion des
sociétés Shell Transport and Trading Company Plc et
Royal Dutch Petroleum Company au sein de Royal
Dutch Shell. Parmi les autres raisons qui expliquent
I’augmentation significative de I’IED dans les pays
développés, il y a le fait que les remboursements
importants versés par les entreprises affiliées sur

les préts contractés aupres de leur société mere a
I’étranger sont presque terminés. Ainsi, en Allemagne,
ces remboursements avaient poussé les entrées d’I[ED
en 2004 en territoire négatif, soit -38,6 milliards de
dollars E.-U. L’expansion des flux d’IED vers les

dix nouveaux membres de I’UE a été spectaculaire.
Ainsi, les flux d’IED en République tcheque ont
grimpé de 177,8 p. 100 I’année derniére, pour atteindre
12,5 milliards de dollars E.-U., alors qu’ils n’étaient que
4,5 milliards de dollars E.-U. en 2004.

L’IED dans les pays en développement a aussi augmenté
en 2005, gagnant 12,5 p. 100 aprés une hausse de

41 p. 100 en 2004. Les entrées d’I[ED dans le monde en
développement ont atteint le niveau record estimatif de
274 milliards de dollars E.-U., toutes les régions faisant
des gains.

En 2005, I’ Afrique a attiré un niveau historique de

29 milliards de dollars E.-U. en IED. Cet IED record
s’est principalement orienté vers le secteur pétrolier et
les autres industries de ressources naturelles.

Les flux d’IED en Asie et en Océanie ont poursuivi leur
tendance haussiere en 2005, gagnant environ 11 p. 100
pour atteindre le niveau estimatif de 172,2 milliards

de dollars E.-U. Depuis 1999, les flux d’IED en Chine
— le plus important pays bénéficiaire en Asie et dans

le monde en développement — n’ont pas augmenté,
demeurant a environ 60 milliards de dollars E.-U.
L’augmentation de I’investissement a Hong Kong et
dans les pays de I’ANASE a plus que compensé la forte

APERCU DE LA PERFORMANCE DU CANADA EN MATIERE D’ INVESTISSEMENT

baisse enregistrée en Corée. L’Inde a vu ses entrées
d’IED progresser de 5,3 milliards de dollars E.-U. 4 un
niveau estimatif de 6,0 milliards de dollars E.-U.

Les entrées d’IED en Amérique latine et dans les
Caraibes ont aussi augmenté en 2005, inscrivant des
gains d’environ 5,0 p. 100 pour atteindre 72,0 milliards
de dollars E.-U. Les données indiquent que le Brésil

a subi un recul de 14,8 p. 100, a 15,5 milliards de
dollars E.-U., et a dii céder au Mexique (17,2 milliards
de dollars E.-U.) la position de téte dans cette région. Le
Chili est parvenu a maintenir un niveau élevé d’entrées
d’IED, en partie a cause de la hausse des cours du
cuivre.

Les entrées d’IED en Russie ont plus que doublé, a
26,1 milliards de dollars E.-U., attirées particuliérement
par les prix élevés du pétrole.

Nonobstant la croissance apparemment spectaculaire
des entrées d’IED dans les économies en développement
ces derniéres années, leur part des entrées mondiales
d’IED était autour de 31 p. 100 en 2005, ce qui est a

peu pres équivalant a la moyenne de 30 p. 100 observée
sur la période 1995-2005 toute entiére; par conséquent,
70 p. 100 de I’ensemble des entrées d’IED prenait +

toujours la direction des économies développées.

Figure 5-1
Part des entrées mondiales d'IED des économies
développées et des économies en développement
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L’investissement étranger direct au Canada

Au cours des 25 derniéres années, le Canada a
enregistré une croissance substantielle de son stock
d’IED entrant et sortant. En 2005, le stock d’IED 1
entrant du Canada a augmenté de 9,1 p. 100, a :
415,6 milliards de dollars, alors qu’il s’établissait

a 381,0 milliards de dollars 1’année précédente. !




L’essentiel de la hausse est attribuable a des
acquisitions et a des injections de fonds de sociétés
meéres dans le fonds de roulement de leurs filiales
canadiennes. Le stock d’IED au Canada a plus que
doublé entre 1995 et 2005, progressant a un taux
annuel de 9,5 p. 100.

Figure 5-2
Stocks d'IED entrant et sortant du Canada
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L’IED en provenance des Etats-Unis a augmenté de

7,3 p. 100, 4 266,5 milliards de dollars, alors qu’il
s’établissait a 248,5 milliards de dollars ’année
précédente. Plus du tiers (35 p. 100) de 'lED américain
est allé au secteur de I’énergie et des minéraux
métalliques, 21 p. 100 au secteur des finances et des
assurances, tandis que 18 p. 100 s’est retrouvé dans le
secteur des machines et du matériel de transport. Comme
I’indique la figure 5-3 et le tableau 5-2, I'l[ED venant
des Etats-Unis a représenté 64,1 p. 100 de I'IED total
au Canada, suivi du Royaume-Uni (7,2 p. 100), de la
France (6,8 p. 100), des Pays-Bas (5,2 p. 100) et de la
Suisse (3,1 p. 100). Alors que les parts des Etats-Unis
et du Royaume-Uni dans I'TED entrant total ont reculé
sur la période 1995-2005, celles des autres principaux
investisseurs européens ont progresse.

Parmi les dix plus importants pays investisseurs, les
économies développées ont fourni plus de 92 p. 100 de
I’IED entrant au Canada. Le Brésil était la seule exception,
de méme que le plus récent pays a joindre la liste des dix
principales sources d’investissement direct au Canada.

Tableau 5-2. Investissement étranger direct au Canada par région et pour les dix principales sources

(milliards de dollars)

Croissance

Changement en  annuelle moyenne

pourcentage, composée, 1995-

Région 1995 2004 2005 Parten 1995 Part en 2005 2005/2004 2005
Monde 168,2 381,0 415,6 100,0 100,0 9,1 9,5
Ameérique du Nord 115:3 252,8 270,8 68,5 65,2 7,1 8,9
mgzgzg (s g 0.4 28  nd. 0,2 n.d. n.d. n.d.
Europe 40,1 106,1 119,4 23,9 28,7 12:8 11,5
Afrique 0,0 ;5 n.d. 0,0 n.d. n.d. n.d.
Asie/Océanie 12,4 18,7 215 7.4 5.2 15,1 BT
Monde 168,2 381,0 415,6 100,0 100,0 9,1 9,5
Etats-Unis 112,9 248,5 266,5 67,2 64,1 7:3 9,0
Royaume-Uni 14,1 27,5 29,9 8,4 7.2 8,8 7,8
France 5,7 27,8 28,4 3.4 6,8 2,4 17,4
Pays-Bas 6,3 19,4 21,7 3.7 52 11,8 13,2
Suisse 34 7 13,0 2,0 <1 68,7 14,4
Japon 7,0 10,2 10,8 4,2 2,6 54 45
Allemagne 5,0 7.6 94 3,0 23 22,9 6,4
Hong Kong 2,8 5,2 6,3 y A 1.5 20,9 8,4
Brésil 0,3 A 3,7 0,2 0,9 34,3 30,7
Luxembourg 0,1 2,9 34 0,1 0,8 17,4 37,9

n.d. : non disponible.

Source : Statistique Canada.
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Figure 5-3
Stock d'IED au Canada, par pays (en 2005)
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Données : Statistique Canada.

Si I’on examine 1’expansion de I’IED entrant sur la
période 1995-2005, on observe que le Luxembourg
(37,9 p. 100), le Brésil (30,7 p. 100), la France

(17,4 p. 100), la Suisse (14,4 p. 100) et les Pays-Bas
(13,2 p. 100) sont les pays qui ont enregistré les taux
annuels de croissance moyens les plus élevés parmi les
dix principaux investisseurs au Canada.

APERCU DE LA PERFORMANCE DU CANADA EN MATIERE D’INVESTISSEMENT

Au niveau sectoriel, les finances et les assurances
accaparaient 21 p. 100 de I’ensemble de I’investissement
étranger direct au Canada a la fin de 2005, suivies de
I’énergie, a 20 p. 100, des machines et du matériel de
transport, a 12 p. 100, et des services et du commerce de
détail, a 10 p. 100. Parmi ces secteurs, celui de 1’énergie
et celui de finances et des assurances ont inscrit les plus
hauts taux de croissance de I’'IED sur la période 1995-
2005, soit 15,4 p. 100 et 11,8 p. 100, respectivement.

L’investissement direct du Canada a I’étranger

En 2005, I’investissement direct du Canada a 1’étranger
(IDCE) a progressé a un tiers seulement du rythme de
I’IED entrant, soit un taux modeste de 3,0 p. 100, pour
atteindre 465,1 milliards de dollars; un an auparavant,
il avait atteint 451,4 milliards de dollars. La principale
raison qui explique cette situation est I’appréciation du
dollar canadien, qui a réduit de 30,0 milliards de dollars
la valeur de I'IDCE exprimée en devises étrangeres.

A partir de 1997, le stock d’IDCE a dépassé celui de
I’IED au Canada, faisant de ce dernier un exportateur

Tableau 5-3. Investissement direct du Canada a I’étranger par région et pour les dix principales

destinations (milliards de dollars)

Changement en Croissance annuelle
Part en Part en pourcentage, moyennecomposeée,
Région 1995 2004 2005 1995 2005 2005/2004 1995-2005
Monde 161,2 4514 465,1 100,0 100,0 3,0 11,2
Ameérique du Nord 98,8 263,4 286,7 61,3 61,6 8,8 11.2
2222332 ggn‘:‘r‘;?eet 7.9 21,2 227 4,9 4,9 7,0 11,2
Europe 37,2 129,9 118,9 2311 25,6 -8,5 12,3
UE 34,5 118,5 42,7 21,4 9,2 -63,9 2,2
Afrique 0,6 3,3 3,0 0,4 0.7 6,7 16,9
Asie/Océanie 16,8 D7 33,8 10,4 7;3 0,3 12
Monde 161,2 4514 465,1 100,0 100,0 3,0 11,2
Etats-Unis 846 1963 2137 52,5 46,0 8,9 9,7
Royaume-Uni 16,4 44 4 427 10,2 9,2 -3,7 10,0
Barbade 5,8 30,8 34,7 3,6 7 12,8 19,6
Irlande 5,9 19,6 19,5 37 42 -0,6 12,6
Bermudes 3,0 12,6 13,6 1,9 29 7.3 16,3
France 2.5 14,3 123 1,6 2,6 -14,5 2
lles Caiman 0,7 11.2 11,0 0,4 2.4 -1,5 31,5
Pays-Bas 23 12,2 9,9 1,4 2,1 -18,6 16,0
Australie 3,1 8,3 8,2 1,9 1,8 -1,0 10,3
Brésil 25 7,0 8,0 1:5 2 14,8 12,6

Source : Statistique Canada.
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net d’investissement depuis lors. Cependant, a cause
de I’[ED entrant qui a crii en 2005, le solde net de
’investissement direct avait diminué a 49,5 milliards
de dollars a la fin de 2005, alors qu’il était de

70.4 milliards de dollars I’année précédente.

Tandis que I’'IDCE vers I’ Amérique du Nord
(8,8 p. 100) et I’Amérique du Sud et I’Amérique
centrale (7 p. 100) a augmenté, toutes les autres
régions ont enregistré une baisse de I'IDCE.

En 2005, les avoirs au titre de I’investissement

direct aux Etats-Unis ont progressé de 8,9 p. 100,

a 213,7 milliards de dollars, principalement a cause
des sorties de capitaux vers des établissements
existants au sud de la frontiére. Comme le révéle la
figure 5-4, les Etats-Unis représentaient 46 p. 100 du
total de I’investissement direct du Canada a 1’étranger
a la fin de 2005, ce qui est largement inférieur au
niveau de 52,6 p. 100 enregistré en 1995.

Figure 54
Stock d'IDCE par pays (en 2005)
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Données : Statistique Canada.

L’appréciation du dollar canadien par rapport a I’euro
et a la livre britannique a eu un effet négatif sur
I’'IDCE dans les pays européens. L’'IDCE au Royaume-
Uni a fléchi de 3,7 p. 100, a 42,7 milliards de dollars,
bien que ce pays demeure la seconde destination la
plus populaire de I’investissement direct du Canada a
I’étranger. Les Pays-Bas et la France sont les pays qui
ont enregistré les baisses d’IDCE les plus prononcées,
soit 19 p. 100 et 14 p. 100, respectivement. Mais

ces deux pays demeurent populaires parmi les
investisseurs canadiens a I’étranger. Fin 2005, la
France, I’Irlande, les Pays-Bas et le Royaume-Uni
étaient les seuls pays européens a figurer parmi les dix
principales destinations de I’investissement direct du
Canada a I’étranger.

Les Canadiens continuent d’investir dans des pays
offrant des conditions fiscales avantageuses, comme
la Barbade (34,7 milliards de dollars), les Bermudes
(13,6 milliards de dollars) et les fles Caiman

(11 milliards de dollars). Ces trois petits pays ont
enregistré la croissance moyenne de I’IDCE la plus
élevée pendant la période 1995-2005.

Le Brésil est devenu le nouveau venu parmi les dix
principales destinations de I'IDCE, les capitaux
regus par ce pays ayant augmenté de 14,8 p. 100,

a 8,0 milliards de dollars, tandis que le Japon se
retrouvait hors de la liste des dix destinations les plus
populaires de I'IDCE.

Au niveau sectoriel, a la fin de 2005, les avoirs au

titre de I’investissement direct du Canada a 1’étranger
se retrouvaient principalement dans le secteur des
finances et des assurances (44 p. 100), celui de I’énergie
(12 p. 100), celui des services et du commerce de

détail (12 p. 100) et celui des minéraux métalliques

(11 p. 100). La part de I’investissement direct du Canada
dans le secteur des finances et des assurances a doublé
durant les deux derniéres décennies, tandis que la part
du secteur des minéraux métalliques a fléchi, passant

de 17 p. 100 a 11 p. 100.

La performance du Canada dans le contexte nord-
américain

En dépit d’une augmentation des niveaux absolus
d’investissement direct, la part de I’IED entrant en
Amérique du Nord détenue par le Canada a fléchi

au cours de la derniére décennie, suscitant des
préoccupations au sujet de I’attrait du Canada comme
destination de I’investissement.

Entre 1982 et 2004, le Canada représentait 10,5 p. 100
des entrées d’IED en Amérique du Nord (englobant les
entrées d’IED intra nord-américaines). Cette part était
fortement en baisse par rapport au niveau de 46,6 p. 100
enregistré durant la période 1970-1980.

En raison de cette baisse des entrées d’IED, la part du
stock d’IED nord-américain détenue par le Canada

a aussi diminué. Entre 1980 et 2004, la part du stock
d’IED entrant en Amérique du Nord détenue par le
Canada a cédé 24,5 points de pourcentage, passant de
40 p. 100 en 1980 a 15,5 p. 100 en 2004. La diminution
de la part du stock d’IED nord-américain que détient

le Canada est attribuable principalement aux niveaux
trés élevés des entrées d’IED durant les années 60 et
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Figure 5-5
Répartition des flux d'IED entrant en Amérique du Nord
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70, plutét qu’a sa performance récente. En effet, la
part du Canada a remonté depuis 2000. En fait, la part
des entrées nord-américaines d’IED du Canada a été
relativement constante depuis deux décennies.

Figure 5-6
Part du stock d'IED en Amérique du Nord détenue

par le Canada
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Le ratio du stock d’IED entrant au PIB, qui est un
indicateur de 1’« ouverture » du Canada ou de son
orientation vers I’investissement étranger direct, était
de 30,5 p. 100 en 2004. Cela plagait le Canada au
second rang des pays du G7, aprés le Royaume-Uni
(36,3 p. 100). Ce ratio n’était que de 12,6 p. 100 pour
les Etats-Unis et 2,1 p. 100 pour le Japon (qui occupe le
dernier rang du G7).
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Figure A1
Part des produits de base dans les exportations du
Canada, 1989-2005
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Source : Statistique Canada
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Figure A2
Indice des prix des produits de base et
balance du commerce des marchandises, 1972-2005

—— Indice des prix des produits de base

1972 1975 1978 1981 1984 1987 1990

Source : Statistique Canada
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Figure A3
Indice des prix des produits de base et exportations nettes
de métaux (aluminium, cuivre, nickel, zinc, métaux
précieux et minerais de fer), 1972-2005

— Indice des prix des produits de base

1975 1978 1981 1984 1987 1990 1993 1996 1999 2002 2005

Source : Statistique Canada
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Figure B1
Tendances des parts du ClIH, du CIIV et du commerce

Figure B2
Parts moyennes du ClIH, du CIIV et du
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Figure B3
Dispersion des parts du ClIH, du ClIV et du commerce
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Figure C1
Part du marché des importations aux Etats-Unis

- ===Chine
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Source : Statistique Canada
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Figure C2
Exportations de la Chine vers le monde (part du total)

@ Prod. manufacturés divers
@ Autre matériel de transport
@ Véhicules automobiles

® Electronique

@ Machines

B Vétement et textiles
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@ Produits chimiques

B Minerais et métaux

© Agriculture, aliments et
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Figure D1
IDCE et productivité relative
(a 'exclusion des Etats-Unis et du Royaume-Uni)
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Stock d'IDCE dans le pays
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Productivité du pays i / Productivité du Canada

Données : Statistique Canada, The Conference Board et Groningen Growth and Development Centre, Base
de données sur I'ensemble de I'économie, janvier 2006; voir le site http://www.ggdc.net. Données de 2004.
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Figure D2
Répartition de I'IlDCE par industrie

Finances et
assurances
44,5%

Machines et Bois et papier
matériel 2,2%
5,0%
Energie et
métaux
22.4%
Statistique Canada, données de 2004.
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A MESSAGE FROM THE

HoNOURABLE DaviD EMERSON,
MINISTER OF INTERNATIONAL TRADE AND
MINISTER FOR THE PACIFIC GATEWAY AND
THE VANCOUVER-WHISTLER OLYMPICS

Canada’s Minister of International Trade, I am
A Spleased to present the Annual Report on Canada’s
State of Trade for 2006. This document provides
an overview of developments in the global economy that have
influenced Canada’s economic performance over the past year,

and provides a snapshot of Canadian trade and investment
flows by sector and by region.

Statistically, the State of Trade shows that 2005 was an impressive year for Canada’s international commerce.
Driven by high commodity prices and our unparalleled access to the American market, our economy
demonstrated great resilience in the face of global challenges. We exported a record-breaking $516 billion
in goods and services — a 5.2 per cent increase from 2004 — and foreign direct investment in Canada
increased by more than nine per cent.

But we cannot afford to be complacent. Our economy is being challenged on a number of fronts.

As markets continue to globalize, all sectors — primary, manufacturing and services — are certain to face
increasing pressure from new and traditional economies alike.

We remain under-represented in key Asian and European markets, and are falling behind in negotiating free-
trade agreements with our trade partners.

Even our privileged access to the U.S. market is at risk. It is likely that China will soon overtake Canada as
the top supplier of goods to the American market. We also face a productivity gap with the U.S. — a gap
that puts the living standards and prosperity of Canadians at risk.

Finally, we have to recognize that for all of our efforts to diversify our economy over the last hundred
years, Canada solidly remains a resource-based economy. The driving factor behind our current commercial
success — the hot commodity cycle — will not last forever. We need to take aggressive steps to become more

competitive in other areas, and demonstrate to the world that the Canadian economy is about far more than
our natural resources.

We need to position Canada as a magnet for investment — and support investment by Canadian companies
in key markets — thereby developing the supply chains that enable the free flow of trade.




& A MESSAGE FROM THE MINISTER

And the best time to tackle these challenges is now, while the economy remains strong.

First and foremost, building a competitive economy means having good domestic fundamentals in place:
lower taxes, good labour policies, and a commitment to innovation.

But it also requires pursuing the right international priorities: bringing the Canada-U.S. trade relationship
to new heights, making North America more competitive, and reaching out to the most promising global
markets, particularly in Asia. China, India, Korea and Japan are all markets of extraordinary importance and
strength, and Canada is extremely well-placed to capture opportunities in these and other markets.

The State of Trade tells a positive story about Canada’s economy in 2005. Our task is to use this success
as a springboard to build a more diverse, competitive and resilient economy — one that can withstand
economic shocks, meet the long-term challenges we face, and continue bringing wealth, prosperity and jobs
to Canadians for generations to come.

I look forward to working with all Canadians to meet this goal, and to write the next chapter in our proud
history as one of the world’s foremost trading nations.

<7 e
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The global economy grew by almost 4 per cent in
2004, recording its best performance since 2000.
Global growth continued into 2005 but at a slower
pace to finish the year around 3.5 per cent. High oil
prices clearly played a large role in this moderation
of growth in 2005." Nevertheless, the real surprise
has been that the highest real oil prices in more
than 25 years did not inflict more serious economic
damage on the world economy. Within this broad
picture, growth divergences remained wide in 2005
(see Table 1-1).

Figure 1-1
World Real GDP Growth, 2000-2005
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The United States

In the United States, high oil prices, rising short-term
interest rates, cooling housing markets and disruptive
hurricanes Katrina and Rita contributed to growth
slowing to 3.5 per cent in 2005 from 4.2 per cent in
2004. As in 2004, domestic demand was the main
driving force of growth in the United States in 2005,
with personal consumption expenditure and gross
private domestic investment contributing 2.48 per cent
and 1 per cent, respectively, to the real GDP growth.>
However, imports grew faster than exports and, as a
consequence, the contribution of trade to GDP growth
continued to be negative (-0.29 per cent).2 Other
contributors included soaring profits, job creation and
business investment in non-defence capital.
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The outlook in early 2006 is however brighter for the
U.S. as monthly indicators for unemployment claims,
new job creation, manufacturing orders and production
have all been strong. Private sector payrolls expanded
by over 200,000 jobs in both January and February.
Corporate survey data suggest that business investment
spending in particular should be a prominent driver

for U.S. growth this year, supported by high corporate
profits, still relatively low longer-term interest rates,
and rising capacity utilization.?

Table 1-1: Real GDP Growth in Selected Economies

North America 2000 2001 2002 2003 2004 2005

Canada 52 1.8 31 2 29 29
United States 3.7 0.8 1.6 27 4.2 3.9
Japan 29 0.4 0.1 1.8 2.3 27
EU-members
France 4.1 2.1 1:3 0.9 2.1 14
Germany 3.1 1.2 0.1 -0.2 1.6 0.9
Italy 3 1.8 0.3 0.1 0.9 0.1
Spain 5.0 3.5 257 3.0 2 34
UK 4 2 2 25 3 1.8

Emerging Economies

China 8.4 8.3 9.1 4100 5 -10:1 9.9
India 53 4.1 42 1.2 8.1 8.3
Russia 10 91 4.7 1:3 7.2 6.4
Brazil 44 1.3 1.9 0.5 4.9 23
Mexico 66 -0.2 0.8 14 44 3.0
NIEs

Hong Kong 10 0.6 1.8 32 8.6 7.3
South Korea 8.5 3.8 7.0 3.1 46 4.0
Singapore 10 -23 4 29 8.7 6.4
Taiwan 58 22 4.2 3.4 6.1 4.1
ASEAN-4

Indonesia 54 3.8 44 4.7 5.1 5.6
Malaysia 8.9 0.3 44 5.4 71 5.3
Philippines 6 1.8 4.4 4.5 6 5.1
Thailand 4.8 22 5.3 7 6.2 44

Source: IMF, World Economic Outlook, April 2006

' Estimates for global GDP growth exist from other organizations, including the IMF, Oxford Economic Forecasting
and different banks. The estimates used in this report appear to be the consensus.

2U.S. Bureau of Economic Analysis
¥ World Bank, East Asia Update, March 2006.
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Japan

Real GDP growth in Japan increased from 2.3 per cent

in 2004 to 2.7 per cent in 2005, confirming assessments
that the Japanese economy has finally emerged from its
more than decade long stagnation.* Growth has been
broad based. Consumer confidence, rising employment?®,
improving wages and bonuses, and an ending of consumer
price deflation are key factors that have underpinned a
sustained recovery in private consumption and hence in
the wider economy. Rising consumer confidence and
income have also boosted residential investment. Business
investment has been notably strong, supported by high
corporate profits and low borrowing costs. Robust

export growth (7.4 per cent) rounds out the list of factors
contributing to Japanese expansion last year.

Euro Zone

Growth in the euro zone decelerated from 2.1 per cent in
2004 to only 1.3 per cent in 2005.5 Consumer spending
has been particularly weak, reflecting poor labour market
performance. For example, total employment growth was
only 0.7 per cent in 2004 for the euro zone. Among the
larger economies (Germany, France, Italy and Spain), only
Spain registered employment growth greater than 1 per cent
at 2.6 per cent.” In addition, in recent years the economic
slowdown in the euro zone was mainly attributed to a fall
in export growth induced by an appreciation of the euro
and to weaker domestic demand in some countries.®

Economic performance across the euro zone remains
uneven. Domestic demand has been strong in Spain and
France, while net exports have subtracted from growth.

In contrast, domestic demand has been much weaker in
Germany and Italy, although German GDP growth has been
boosted by net exports.

The UK

GDP growth in the UK in 2005 was weaker than expected,
falling to 1.8 per cent, after posting a strong 3.1 per cent

in 2004. The slowing in GDP last year reflected higher
interest rates, a slowdown in consumption, oil price
increases, and cooling of the housing market.

The Emerging Economies

In spite of higher crude oil and other commodity prices,
the economic fundamentals faced by most emerging
economies were largely favourable in 2005. Demand for
their exports remained reasonably strong, with the U.S.
still growing solidly and China continuing to be a second
growth engine for the rest of the world. The fact that the
Chinese economy is estimated to have been 16 per cent
larger (e.g. in terms of GDP) in 2004 than previously
thought merely emphasises its importance to countries of
the region and to those further away. Growth performance
in India was also robust. As a result of China’s and
India’s robust expansion and their voracious appetite for
raw materials, resource exporters in both the developed
and developing worlds have experienced windfall
revenues from rising commodity prices and demand for
intermediate products.

An important reason why most emerging economies have
performed well in recent years is that most have pushed
through significant domestic reforms in at least one area
of economic policy. For example, Brazil has imposed

a disciplined monetary and fiscal policy framework to
achieve and maintain low inflation despite the surge

in oil prices. Others have allowed their economies to
become more integrated with the world economy, thereby
reaping the benefits of heightened trade (China, India

and Brazil). Even Russia has seen a sharp reversal of

its external and fiscal situation, owing to higher energy
prices. The combination of all these factors has helped to
reassure global investors and allowed the largest emerging
economies to easily access international capital markets
and at lower cost than previously.

* Growth decelerated in the G-7 countries, except for Japan.
S After reaching a high of 5.4 per cent in 2002, unemployment fell to a low of 4.4 per cent in 2005.
¢ Members of the euro zone: Austria, Belgium, Finland, France, Germany, Greece, Ireland, Italy, Luxembourg,

the Netherlands, Portugal and Spain.
" Eurostat

¥ For example, the euro went from US$0.89 in 2001, peaked at US$1.24 in 2004, and reached US$1.23 in 2005.




China

China’s economy grew 9.9 per cent in 2005, down
slightly from 10.1 per cent in 2004.° The composition of
growth also changed over the course of the year, shifting
from net exports to strengthening domestic demand.

Net exports nevertheless made a strong contribution

to growth in the first half of the year (exports grew by
30 per cent) and were reflected in the country’s trade
surplus of over $102 billion for the entire year. The
second half saw the contribution of net exports shrink as
export growth slowed (14 per cent) and imports revived,
fuelled in part by stronger domestic investment and

consumption.

India

The Indian economy exhibited strong performance

in 2005 (8.3 per cent), led by sustained growth in the
industry and the services sectors. Growth in industry
was propelled by manufacturing activity which more
than offset the deceleration in mining and quarrying.
The services sector, which recorded double-digit growth
for the second successive year, continued to be the
major driver of economic activity, contributing almost
three-fourth of India’s overall real GDP growth."

Brazil

Economic growth slowed to 2.3 per cent in 2005, due
to weak domestic demand, particularly investment,
following the earlier tightening of monetary policy;
however private consumption remained robust, boosted
by rising employment and real incomes.

Mexico

Economic growth in 2005 decelerated to 3.0 per cent
in the case of Mexico, a result of the weaker
performance of the agricultural and manufacturing
sectors. The decline in inflation over the past year has
allowed the loosening of earlier monetary tightening,
which augurs well for investment and consumer
spending in the years ahead.
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Real GDP growth slowed to 6.4 per cent in 2005 from
7.2 per cent in 2004. The Russian economy over this
period exhibited conflicting signals with an expansion
of domestic consumption and lower output in the energy
sector. Nevertheless, higher oil prices underpinned a
further increase in Russia’s current account surplus in
2005, a dramatic turn-about from the situation in the late
1990’s and the early years of this decade.

Russia

NIEs

Growth in the Newly Industrialised Economies (NIEs)
accelerated in the second half of the year 2005 supported
by a rebound in exports, reflecting renewed strength in
global demand for IT-related products (in Korea and
Singapore) and for pharmaceuticals in Singapore. A
pick-up in private demand boosted by stronger job
growth in Korea was another contributor to growth.
Growth rates were robust, but smaller compared to those
in 2004.

ASEAN-4

Turning to the ASEAN-4, their economies varied;
Indonesia’s grew 5.6 per cent, the highest rate in

nine years. The Malaysian economy expanded by

5.3 per cent, supported mainly by the recovery in the
IT-sector and by sustained activity in the services sector.
GDP grew by 5.1 per cent in the Philippines, helped by
strong remittances inflows that amounted to 13 per cent
of GNP. Economic growth in Thailand decelerated to
4.4 per cent in 2005, reflecting the effects of the Boxing
Day 2004 tsunami, drought, and the rise in oil prices.

® These figures reflect the Chinese authorities’ revisions to the GDP numbers in recent years.

19 Reserve Bank of India




'—& CHAPTER 1
'__I GroBAL EcoNnomic PERFORMANCE

The Road Ahead

In spite of solid growth in 2005 affecting most parts of
the world, and a robust start to 2006, there are important
risks that could damage global economy growth in the
months ahead.

The strength of U.S. consumer spending has been one
of the drivers of global growth. But, with short-term
interest rates rising'!, the housing market cooling and
real wages falling, it is not clear for how long this can be
sustained. A slowdown in the U.S. spending would put
a dent in both U.S. and global growth.

Tightening monetary policy by an over-zealous
European Central Bank could also jeopardise the nascent
recovery in Europe before it has gathered momentum.

Further outbreak of the avian flu pandemic could knock
4-5 per cent off global growth, plunging the world
economy into recession, but the probability of this is
very low.

A continued rise in oil prices clearly would also curb
future growth, although less so than in previous decades
as fossil-based fuel is less of a factor in production than
it was in earlier decades.

Finally, large and rising global macroeconomic
imbalances continue to loom as a potential source of
instability and a risk to future growth. The U.S. current
account deficit now represents 6.4 per cent of the U.S.
GDP. A further depreciation of the U.S. dollar might
make markets focus again on the size of the U.S. current
account deficit, putting more downward pressure on the
dollar. Nevertheless, in the short run, growth in the U.S.
remains robust, while it is burgeoning in Europe and has
rebounded quite strongly in Japan.

I The Federal Reserve Bank has raised short-term rates 16 times since 2003.




II OVERVIEW OF WORLD TRADE
DEVELOPMENTS

World trade gained momentum towards the end of 2005,
with the value of world merchandise exports rising by
13 per cent in 2005, compared to 21 per cent in 2004.
For the first time, world merchandise exports exceeded
the $10 trillion mark.! Commercial services exports are
estimated to have increased by 11 per cent at current
prices to $2.4 trillion in 2005 (19 per cent in 2004). It

is worth noting this is the third consecutive year that
commercial services exports expanded less rapidly than
world merchandise exports.

Among the major geographic regions, Europe’s trade
performance was sluggish in 2005, reflecting the overall
mediocre economic performance in that region. Export
and import growth were the weakest of any region for both
merchandises and services. Europe’s growth in trade was
also affected by exchange rate developments. Measured

in euro terms, Europe’s merchandise and commercial
services exports expanded by 7.5 per cent in 2005, which is
similar to that measured in dollar terms. However, annual
percentage changes were higher in euro terms than in
dollar terms for 2003 and 2004 (see Figure 2-1).2

Figure 2-1
Europe’s Merchandise & Commercial Services Export Growth, 2003-2005
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At rates, respectively, of 12.0 and 10.0 per cent, the
rise in North America’s (Canada, Mexico and the U.S.)
merchandise and services exports remained slightly
below the global expansion rate. Over the last five

! Numbers in this chapter are in U.S. dollars.
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years, the growth of North America’s merchandise and
commercial services exports represented about 50 per cent
of the average annual growth rate observed globally

(10 per cent). North America’s merchandise imports
expanded by 6 per cent in 2005.

Benefiting from rising oil prices, regions such as
Africa, the Middle East and Russia recorded strong
merchandise export growth in 2005, ranging from

29 per cent to 36 per cent. Africa and the Middle East
recorded their highest shares in world merchandise
exports in two decades, owing to vibrant oil markets
over the last two years.

Trade developments vary across sectors as well as amongst
countries and regions. Weak and stagnating prices for
food, agricultural raw materials and manufactured goods
contrasted with sharply rising prices for metals and fuels.
As a result, the share of fuels and other mining products in
world merchandise trade rose to 16 per cent last year, the
highest level since 1985. On the other hand, the share of
agricultural products in world merchandise exports in 2005
decreased to a historic low of less than 9 per cent.

Within the manufacturing sector, iron and steel products
and chemicals registered the largest export growth rates.
Export growth rates in computers and other electronic
products were comparable to those of manufactured
goods in general. In other words, electronic products
have not regained the dynamic role that they played in the
expansion of trade in manufactures throughout the 1990s.?

As for commercial services categories (transportation,
travel and other commercial services), expansion

rates were rather similar in 2005, ranging from nearly
10 per cent for travel to 12 per cent for transportation
services. It is noteworthy that India, China and Brazil
registered the highest growth in commercial services
exports in 2005, 76.0, 31.0 per cent and 28.0 per cent,
respectively. India and Brazil recorded the highest
growths (73.0 and 38.0 per cent) in commercial services
imports as well.

? The annual average of daily rates (noon), U.S. Federal Reserve Bank, was used to convert exports in dollars into

exports in euros.

* In the 1990s, the export value of electronic goods rose on average by 12 per cent or twice as fast as all other

manufactured goods.
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Table 2-1: World Merchandise Trade by Region and by Selected Countries, 2005 (US$ billions & %)

Exports Imports
Value Annual percentage change Value Annual percentage change

2005 2000-05 2004 2005 2005 2000-05 2004 2005

World 10,121 10 21 13 10,481 10 22 13
United States 904 3 13 10 1733 7 17 14

Canada 360 5 16 14 320 6 14 14

Mexico 214 5 14 14 232 5 15 12

Brazil 118 17 32 23 78 6 31 17

Europe 4,353 1" 20 8 4,521 10 20 9
EU-25 3,988 10 19 7 4,120 10 20 8
Germany 971 12 21 4 774 9 18 8

France 459 7 15 2 496 8 18 5

UK 378 6 14 9 501 8 20 6

Italy 367 9 18 4 380 10 19 /4

Russia 245 18 39 34 125 23 28 28

Asia 2,773 1" 25 15 2,599 12 27 16
Japan 596 4 20 5 516 6 19 14

China 762 25 35 28 660 24 36 18

NIEsa 731 9 25 12 676 8 27 14

India 90 16 35 19 132 21 37 35

Africa 296 15 30 29 248 14 29 16
Middle East 529 15 30 36 318 15 26 19
Oil exporters 166 18 41 45 63 17 34 17
Non oil exporters 78 11 18 12 118 1" 22 16

Table 2-2: World Trade in Commercial Services by Region and by Selected Countries, 2005 (US$ billion & %)

Exports Imports
Value Annual percentage change Value Annual percentage change

2005 2000-05 2004 2005 2005 2000-05 2004 2005

World 2,415 10 19 11 2,361 10 18 "
United States 353 5 11 10 289 7 15 10
Canada 51 5 11 9 62 T 13 10
Mexico 16 3 12 12 22 5 10 12
Brazil 15 1 21 28 22 7 12 38
Europe 1,233 7 19 7 1,119 10 16 8
EU-25 1,104 1 19 7 1,034 10 16 7
Germany 143 12 15 T 199 8 13 4
UK 183 9 23 -1 150 9 20 4
France 114 7 12 4 103 1 18 7
Italy 93 1" 17 13 92 1" 10 15
Russia 24 20 25 20 38 18 23 15
Asia 543 12 26 19 595 10 25 15
Japan 107 8 25 12 136 3 22 1
China 81 22 34 31 85 19 31 19
NIEs 175 8 18 9 165 8 21 10
India 68 33 66 76 67 29 53 73
Africa 57 13 20 12 66 12 19 15

Adapted from WTO, April 2006. NIEs = Hong Kong, Korea, Singapore and Taiwan.
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Gross Domestic Product (GDP)

Canadian economic performance has been solid

with a real GDP growth rate of 2.9 per cent in 2005,
the same as in 2004. This growth was primarily
driven by strong personal expenditure on goods and
services, investment in residential and non-residential
structures, investment in machinery and equipment,
and by net exports.

Figure 3-1
Canadian Real GDP Growth, 2000-2005
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Source: Statistics Canada

Figure 3-2 shows how the main categories (in dollar
values) in GDP have evolved since 2000. However,
real growth in these categories is even more telling.
For example, personal expenditure on goods and
services jumped 4 per cent in 2005. This was the
largest annual increase since 2000, when rising labour
income drove up personal expenditures. Similarly, in
2005 high energy prices helped boost economy-wide
incomes including corporate profits and personal
income. As a result, wages, salaries and supplementary
labour income increased 5.4 per cent, the strongest
annual increase since 2000. It is no surprise that
personal expenditure on goods and services was the
main contributor (2.21 per cent) to overall growth in
real GDP, followed by business gross fixed capital
formation (1.19 per cent).

While growth in overall investment was unchanged
from 2004 (at 6.9 per cent), there was a significant
change in its composition. In 2004, much of the
growth was attributable to continued strength in the
housing market as investment in residential structures
climbed 8.3 per cent. In 2005, residential growth
decelerated to 3.3 per cent while growth in investment
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in non-residential structures climbed strongly to

6.8 per cent from a meagre 0.8 per cent increase in
2004. In 2005 investment in machinery and equipment
jumped 10.7 per cent, recording its best annual
performance since 1997.

Although the growth in Canadian exports was
moderate in the first half of the year 2005, exports
rebounded in the second half, fuelled by exports of
automotive products which grew 3.7 per cent for the
year as a whole.

Turning to particular sectors and industries, the
growth in the service sector (3.3 per cent) surpassed
that of the goods producing industries (2.5 per cent),
which contrasts with the situation seen in 2004.
Wholesale and retail trade, finance, as well as
construction were among the key contributing
sectors to Canadian growth. Weakness was noted

in the mining and oil and gas extraction sector
while manufacturing sector performance was rather
moderate compared to 2004.

The wholesale trade industry posted the strongest
increase (8.1 per cent) amongst the major sectors

of the economy, with notable increases in motor
vehicles, machinery and electronic equipment, and
building materials. In addition, strength in imports of
goods from other countries (7.7 per cent) contributed
to strong overall wholesaling activities. Retail trade
increased 4.5 per cent in the year, with particular
strength in automotive retail stores. Activity in the
financial sector, including insurance, real estate and
rental and leasing, increased 3.4 per cent.

Figure 3-2
Gross Domestic Product, Expenditure-Based, 2000-2005
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GDP by Province

There was a regional divide with respect to GDP
growth for 2005, with provinces west of Ontario
registering the highest growth and all, with the
exception of Manitoba, performing above the Canadian
average of 2.9 percent.

Figure 3-3
Real GDP Growth by Province, 2005
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Oil price increases throughout 2004 and 2005 propelled
Alberta’s expansion, with GDP rising by 4.5 per cent,
the highest of any province. Surging oil prices also
boosted corporate profits, business investment,

and personal expenditure on goods and services.
Manufacturing advanced 8.9 per cent, supplying
machinery, steel pipe and tube and temporary buildings
to burgeoning oil-producing northern Alberta.

British Columbia followed with a 3.5 per cent gain,
supported by a marked drop in the unemployment
rate, strong growth in labour incomes, and a boom in
residential construction. All these elements contributed
to an increase in expenditures on durable goods and

on infrastructure by all levels of government. Forestry
output increased moderately, but exports of lumber
were hampered by the appreciation of the Canadian
dollar and the continuing trade dispute with respect to
this sector with the United States.

GDP growth in Saskatchewan also outpaced the
Canadian average at 3.2 per cent in 2005, powered
by strong energy prices, increased activity in the
wood and metal products, as well as exports of
potash and uranium.

Manitoba’s economy grew by 2.7 per cent in 2005,
somewhat faster than the 2.3 per cent increase

obtained in 2004, but slightly below the Canadian
average. Electricity exports, coupled with the second
lowest unemployment rate in the country, stimulated
residential construction and personal expenditure.

Economic activity in Ontario rose by 2.8 per cent

in 2005, marginally below the Canadian average for

a third consecutive year. Export performance was
affected by the appreciation of the Canadian dollar

and by increased foreign competition; however, the
auto sector remained strong and employment gains in
various service industries compensated for job losses
in manufacturing. Strength in labour incomes, resulting
from another drop in the unemployment rate, and low
interest rates further boosted personal expenditure.

Quebec’s economy grew 2.2 per cent in 2005, with
services production outperforming goods production.
Within the manufacturing sector, aerospace production
and aluminium production were standout performers.

In general, economic growth was sluggish in the
Atlantic provinces, except in Prince Edward Island
where the economy increased by 2.0 per cent,

just above the 1.8 per cent gain in 2004. Labour
income strength and low interest rates contributed
to increased personal expenditure and investment in
machinery and equipment.

Employment

Overall, Canadian labour market conditions continued
to improve in 2005. Employment grew 1.4 per cent with
227,600 net new jobs created; this increase, however,
was still less than that in the previous year (1.8 per cent
or 284,500), with most of the increase in full time jobs
(1.7 per cent) compared to part-time jobs (0.4 per cent).

The employment generated in services-producing sectors
outperformed that in the goods-producing sector in 2005,
with an increase of 1.7 per cent (+204,500) compared

to 0.6 per cent (+23,100). Within the goods-producing
sector, manufacturing turned in a lacklustre performance
with employment down 3.6 per cent (-81,700). The
decline was experienced in most provinces, but was
especially strong in Quebec and Ontario. The strength

in construction employment observed over the past few
years continued in 2005 with an increase of 7.4 per cent
(+70,400). Added employment in the industry coincided
with more non-residential building construction.



Employment in mining and oil and gas extraction rose by
12.8 per cent (+23,900). Within the services-producing
sector, educational services had the strongest
employment growth in 2005, up 6.2 per cent (+64,600).
Wholesale trade also had a strong year, growing by

4 4 per cent (+25,600). Finally, finance, insurance, real
state and leasing had a robust performance with an
increase of 4.1 per cent (+39,200).

Although both the employment and the participation
rates stayed almost the same as in 2004, the
unemployment rate in Canada reached historic

lows, closing the year 2005 at 6.7 per cent, down
from 7.2 per cent in 2004. On a monthly basis, the
unemployment rate reached a thirty-year low in
November 2005 at 6.4 per cent.

This historically low unemployment rate decreased

in all provinces. However, there was a great deal of
variation in performance. All provinces east of Ontario
experienced higher unemployment rates relative to

Figure 34
Unemployment Rate in Canada, 2000-2005
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Figure 3-5
Unemployment Rates in Canada and Provinces, 2004-2005
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the national average, all provinces west of Ontario
experienced lower unemployment rates relative to the
national average. Alberta and Manitoba registered the
lowest unemployment rates in 2005, at 3.9 per cent and
4.8 per cent, respectively, whereas British Columbia
and Alberta experienced the fastest drop in their
unemployment rates.

The Dollar

As displayed in Figure 3-6, the year 2005 was marked
by further appreciation of the Canadian dollar against
several of the world’s major currencies (the U.S.

dollar, the euro and the UK pound). For example, the
Canadian dollar appreciated a further 7 per cent from the
11 per cent and 7 per cent gains posted in 2003 and 2004,
respectively against the U.S. dollar. Despite the marked
appreciation in the dollar, Canadian exports remained
strong over this period as noted earlier (see Figure 3-7).

Figure 3-6
Canadian Dollar Against the USD,
the Euro and the UK Pound
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Figure 3-7
Canada's Exports and Exchange Rate
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Interest Rates

The year 2005 was also characterized by continuously
rising short-term interest rates. As shown in Figure 3-8,
the Bank of Canada raised its key policy interest rate
by 25 basis points on September 7, 2005, on October
18, 2005 and again on December 6, 2005, bringing it to
3.25 per cent.! This gradual upward trend continued in
2006. It now stands at 4.25 per cent.

Figure 3-8
The Bank of Canada Key Policy Rate

per cent
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Prices

For the entire year 2005, consumers paid an average

of 2.2 per cent more than they did in 2004 for the goods
and services included in the Consumer Price Index
(CPI) basket, up from the 1.9 per cent annual average
rise in 2004. The main contributors to this increase were
gasoline (12.8 per cent), homeowner’s replacement cost
(5.2 per cent), restaurant meals (2.9 per cent), property
taxes (4.1 per cent), as well as fuel oil (25.5 per cent).
On the other hand, some factors had a moderating
effect on this increase such as computer equipment and
supplies (-20.7 per cent) and traveller accommodation
(-4.8 per cent).

The Core CPI, which excludes volatile items such
energy and food, rose much less, at 1.6 per cent in
2005 and was only slightly higher than the 1.5 per cent
increase witnessed in 2004.

Therefore, not only did higher energy prices boost
incomes (corporate profits and labour incomes), but also
they had a major impact on consumer price index.

Figure 3-9
CPl and Core CPI Annual Increases

per cent
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Productivity Gap

In spite of solid economic growth in 2005 and

sound macroeconomic fundamentals, there remain
weaknesses in the Canadian economy that could be
seen as risks to medium and long-term growth. Poor
productivity performance is perhaps Canada’s most
significant weakness. Figure 3-10 displays the relative
labour productivity levels in the total economy in
Canada, as a percentage of the U.S. In 2005, labour
productivity levels in the Canadian economy as a
whole as proxied by the GDP per worker, represented
84 per cent of that the United States. Canadian
performance was even worse (82.2 per cent) when
productivity was measured by GDP per hour. This

Figure 3-10
Relative Labour Productivity Levels in the Total Economy
in Canada, 1961-2005 (Canada as % of the Unites States)

per cent
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Source: Center for the Study of Living Standards

" The key policy rate is the overnight rate at which major financial institutions borrow and lend one-day funds among
themselves; the Bank sets a target level for that rate. Changes in the target for the overnight rate influence other interest
rates, such as those for consumer loans and mortgages. They can also affect the exchange rate.




translates into an annual income gap with the
United States of US$13,297 (on a purchasing power
parity basis) and $8.64 per hour, respectively.

While Canada compares itself to the U.S. as its largest
trading partner, biggest competitor, its neighbour and
also the best performing economy in the world, there

are an increasing number of countries outperforming
Canada in terms of productivity performance. In terms
of GDP per hour, not only do Norway, Germany, Ireland,
Italy, Luxembourg, the UK, Sweden, Netherlands,
France, Denmark, Belgium, and Austria surpass Canada,
but also France, Luxembourg and Norway outperform
the U.S. as well.?
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? Groningen Growth and Development Centre Database, February 2006.
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Solid growth in the global economy and in Canada,
robust growth in the main emerging economies of China
and India, and increased demand for natural resources
including energy products, all contributed to Canada’s
record trade performance in 2005.

Exports of goods and services were equivalent to

37.7 per cent of Canadian gross domestic product in
2005. This is down somewhat from 2004 as a result
of strong growth in the domestic economy, but was
sufficient to place Canada second in the G-8 countries.
As shown in Table 4-1, Germany was the most open
economy in the G-8, followed by Canada, Italy,
France and the UK.

Despite the continued appreciation in the Canadian
dollar against the U.S. dollar, exports of Canadian goods
and services increased 5.2 per cent to $516.4 billion

in 2005, surpassing the previous record reached in

2000 ($489.0 billion). As with exports, imports also
rose, increasing 5.8 per cent to $463.1 billion. These
developments resulted in the trade surplus widening to .
$53.3 billion, with a goods surplus at $66.7 billion and a
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Canadian goods exports in absolute terms, up by

$18.3 billion to $369.3 billion, whereas Canadian goods
imports from the U.S. increased by $8.3 billion to
$258.4 billion. The goods trade surplus with the U.S.,
which thus increased to $110.6 billion, was responsible
for Canada’s entire trade surplus.

Exports of goods to the EU grew by 7.4 per cent in 2005
to nearly $29 billion outpacing the growth in imports
from Canada (5.0 per cent). However, imports from

the EU were bigger than exports to that trading partner,
which resulted in a goods deficit with the European
Union of $9.4 billion.

Exports of goods to Japan advanced by 5.3 per cent
to $10.5 billion while imports of goods from Japan
increased by 11.6 per cent to $11.2 billion. As a
consequence, the goods deficit with Japan reached
$0.7 billion.

Figure 4-1
Exports of Goods and Services by Major Area, 2000-2005

$ billions

service trade deficit at $13.4 billion. The annual surplus e |

on goods remained more or less stable at $66.7 billion, E

as both exports and imports rose by around $24 billion. ~ ** \/

The balance of the current account which covers net oy e e

transactions on goods, services, investment income and

current transfers reached a record high at $30.2 billion. -
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in 2005 compared to 2004. Of the principal trading R AR g 1 002 2008 2004 008

areas, the United States posted the largest gain for Source: Statistics Canada
Table 4-1: Exports of Goods and Services as a Proportion of GDP, 2000-2005

2000 2001 2002 2003 2004 2005

Canada 45.4 43.4 41.3 37.8 38.1 ST
France 28.6 28.1 271 AT f 26.0 26.1
Germany 33.4 34.8 35.7 35.7 38.0 40.2
Italy 27.1 28.4 27.0 25.8 26.6 27.2
Japan 9.9 9.4 101 10.6 11.8 125
UK 28.0 27.4 26.2 25.5 25:2 26.1
uU.s. 10.9 9.9 9.3 9.3 9.8 10.2
G7 Total 17.4 16.9 16.8 171 18.2 n.a.
Russia 441 36.9 35.2 35:2 35.0 n.a.

n.a: not available




CHAPTER 4
OVERVIEW OF CANADA’S TRADE PERFORMANCE

X

Figure 4-2
Imports of Goods and Services by Major Area, 2000-2005
$ billions
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Canada’s exports to Others' expanded by 9.5 per cent
to $29.7 billion while imports of goods from Others
accelerated 23.1 per cent to $54.5 billion. Canada’s
goods trade deficit with non-US partners thus
widened to $43.9 billion, offsetting the enormous
Canadian surplus with the U.S. Among these in

the “Others” countries category is China which

is accounting for an increasingly large share of
Canada’s goods deficit with non-US partners.

As shown in Figure 4-3, all major categories of
goods exports increased, led by energy products
(27.9 per cent). The exceptions were forestry
products, automotive products and agricultural and
fishing products, which declined by 7.4 per cent,
2.2 per cent and 1.7 per cent, respectively.

The Canadian energy products sector in particular has
been booming, thanks to historically high commodity
prices and to increased global demand, particularly

in the U.S., China and India. However, the rise of
energy products in Canadian exports is not a one

year surge as illustrated in Figure 4-4.> This graph
reveals that the share of energy products has climbed
from a low of 7.7 per cent in 1995 to 19.2 per cent in
2005. Figure 4-4 also shows the downward trend of
agricultural and fishing as well as forestry products in
Canadian goods exports. As displayed in Figure 4-5,
machinery and equipment, automotive products, energy
products and industrial products accounted for almost
80 per cent of exports in 2005.

' Meaning “not the U.S., the EU-25, or Japan.”
* Figures 4-1 to 4-7 are on a balance of payments basis.

Figure 4-3
Growth in Goods Exports by Major Groups, 2004-2005
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Figure 44
Composition of Goods Exports, 1975-2005
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Figure 4-5
Composition of Goods Exports in 2005
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On the import side, the higher import levels in
2005 reflected the dependence of Eastern Canada
(Atlantic Provinces, Quebec and Ontario) on
imported oil, with energy products jumping by
35.8 per cent in 2005, as well as strong business
investment in industrial goods and materials (up by
6.8 per cent), and in machinery and equipment (up
by 6.2 per cent).

Also, the annual average growth (15.4 percent) in
goods imports from Others (which includes China)
outpaced the growth in goods imports from the U.S.,
the EU and Japan, reflecting rising imports from China.

Figures 4-6 and 4-7 represent the composition

of Canadian imports by major product groups in
the last three decades and in 2005, respectively.
Over time, machinery and equipment, automotive
products and industrial goods accounted for the
largest share of imports. Energy products were the
most volatile category in the last 30 years. Imports
of machinery and equipment comprised the

largest share in 2000 while imports of automotive
products were the highest in 1985.

At an annual total of almost $63 billion, Canada’s
services exports were surpassed by services imports
of $76.4 billion. This resulted in an increase in the
services deficit to $13.4 billion from $12.7 billion
in 2004. The travel deficit increased $1.3 billion as
fewer Americans visited Canada while Canadians
spent more visiting both U.S. and non-US
destinations than in the previous year. The deficit
in transportation services increased by $1.0 billion
in 2005, as the deficit on passenger fares widened in
line with travel activity. Higher receipts, notably for

Figure 4-6
Composition of Goods Imports, 1975-2005
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financial services, combined with lower payments
for management and communication services,

accounted for most of the $1.4 billion reduction in
the commercial services deficit for 2005.

In terms of growth, total service exports and
imports were sluggish, increasing by 1.6 per cent
and 1.8 per cent, respectively. By major category,
transportation service exports posted a solid growth
(2.8 per cent) while government services registered
a robust growth (10.6 per cent). The growth rate for
commercial services was rather weak at 1.8 per cent.
Within commercial services, the top performers were
other financial services and construction services,
advancing by 33.5 per cent and 21.3 per cent,
respectively. On the downside, advertising and
related services (-75.2 per cent), non-financial
commissions (-72.7 per cent) and equipment rentals
(-72.3 per cent) experienced the steepest declines.
On the import side, travel and transportation
services grew by 4.4 per cent and 7.3 per cent,
respectively, during 2005. Commercial services
imports declined by 1.9 per cent in 2005, pushed
down by communications services (-21.8 per cent),
management services (-9.0 per cent), and
audio-visual services (-6.0 per cent).

By geographical destination, the service trade
deficit with the U.S. widened from $6.8 billion
to $9.2 billion in 2005. This deficit was more
than double the deficit with all other destinations
combined ($4.1 billion).

Figure 4-7
Composition of Goods Imports in 2005
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Merchandise Trade®

In 2005, 83.9 per cent of merchandise exports were respectively; Canada’s exports to China rose by only
destined for or through the U.S. Only 5.7,2.1, 1.9 6.1 per cent in 2005. However, the share of major

and 1.6 per cent of merchandise exports were bound export markets has changed somewhat in the last six
for the EU, Japan, the UK and China, respectively. years. Figure 4-8 reveals that, among the top-five

As shown in Table 4-2, the growth of Canada’s destinations, market share has increased for all markets,
merchandise exports was the strongest with respect to except for the U.S. and Japan. While the U.S. share
Korea (23.7 per cent), Germany (21.0 per cent), the decreased, Japan’s share remained stable.

Netherlands (13.6 per cent), and Mexico (8.7 per cent),

Table 4-2: Canada’s merchandise exports and imports by area
Canada’s Merchandise Export by Area ($ in billions)

% Change
Country 2004 2005 Share in 2005 2005/2004
World 411.8 435.8 100.0 5.8
u.s. 348.1 365.7 83.9 5.1
Japan 8.6 9.1 21 6.6
UK 7.7 8.2 1.9 6.7
China 6.7 71 1.6 6.1
Mexico 3.0 3.3 0.8 8.7
Germany 27 3.2 0.7 210
Korea 2.3 28 0.6 237
France 24 25 0.6 6.5
Belgium 2.3 23 0.5 0.7
Netherlands 1.9 AP 0.5 13.6
EU 25- 22.8 247 57" 8.2
Canada’s Merchandise Imports by Area ($ in billions)
% Change
Country 2004 2005 Share in 2005 2005/2004
World 356.1 380.7 100.0 6.9
us. 209.0 215.1 56.5 29
China 241 29.5 7.8 224
Japan 135 14.8 39 94
Mexico 134 146 38 86
UK 9.7 10.4 27 7.7
Germany 94 103 27 9.0
Norway 5.0 6.1 16 223
Korea 5.8 5.4 14 7.7
France 53 5.0 1.3 6.4
Italy 46 46 1.2 0.1
EU-25 420 456 120 85
“Includes Germany, France, Belgium and Netherlands
Source: Statistics Canada
* The term “merchandise trade” is used to refer to commodity trade on a Customs basis in contrast with “goods
trade™ that references trade on a Balance of Payments basis. The Customs data is produced on an internationally
harmonized commodity classification system (HS) that is broken down into chapters numbered from 1 to 99. Chapters I
98 and 99 of the HS system represent special transactions and are excluded from the following analysis.




Figure 4-8
Major Merchandise Market Exports in 2000 and 2005
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Data: Statistics Canada

The picture for imports is somewhat different from that
of exports. The U.S., although still dominant, accounts
for a much smaller share of Canadian merchandise
imports at 56.5 per cent in 2005 than it does for
exports. The combined Canadian merchandise imports
from China, Mexico and Korea are about the same as
Canadian imports from the EU-25.

Merchandise Trade by Sector with Selected Major
Trading Partners

The United States

Canada’s total merchandise exports to the United States
grew by 5.1 per cent to $365.7 billion in 2005. Despite
this increase, the U.S. share in total merchandise
exports fell 0.6 per cent to 83.9 per cent. Canadian |
merchandise exports to the U.S. are dominated by
mineral fuel and oil, motor vehicles and machinery
which together accounted for about 51 per cent of all
merchandise exports to the U.S. The share of Canada’s
top 10 exports amounted to 73.4 per cent of all exports
to the U.S., or $268.3 billion.

As mentioned earlier, rising commodity prices have
been driving the increasing value of Canadian exports
and imports up over the past few years. For example,
the export value of mineral fuel and oil increased by
26.5 per cent in 2005, the highest growth of all exports.

On the import side, Canadian merchandise imports from
the U.S. expanded by 2.9 per cent to $215.1 billion

in 2005. At this level, the U.S. accounted for 56.5 per
cent of all merchandise imports, down 2.2 per cent

from a year earlier. Motor vehicles and machinery
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Figure 4-9a
Top-10 Merchandise Exports to the US, 2005
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Figure 4-9b

Top-10 Merchandise Imports from the US, 2005
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and equipment — both mechanical and electrical —
accounted for 47.6 per cent of all merchandise imports
from the U.S. in 2005. The combined top 10 merchandise
imports at the HS-2 digit level accounted for about 69.3
per cent of total merchandise imports from the U.S. or
$149.0 billion of the $215.1 billion total.

Once again, commodity imports exhibited the fastest
increases in 2005, with mineral fuel and oil, iron and
steel, and iron/steel products rising by 37.2, 16.9 and
11.2 per cent, respectively.

The European Union

Canadian merchandise exports in 2005 to the
EU-25 were up by 8.2 per cent to $24.7 billion,
from $ 22.8 billion in 2004. The top 10 products
accounted for 68.4 per cent, led by precious

stones and metals (16.4 per cent), mechanical
machinery (12.1 per cent), and electrical machinery
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(9.2 per cent). Inorganic chemicals (85.8 per cent),
mineral fuel and oil (56.3 per cent), ores

(39.5 per cent) and optical and medical instruments
(16.4) displayed the fastest growth, while sectors like
wood pulp (-17.2 per cent), aircraft and spacecraft
(-10.7 per cent) and nickel (-9.7 per cent) showed the
steepest declines in 2005.

Canadian merchandise imports from the EU
outpaced exports, rising by 8.5 per cent to

$45.6 billion in 2005, from $42 billion in 2004.
Mechanical machinery and equipment, mineral fuel
and oil, and pharmaceutical products accounted

for more than 50 per cent of imports from the EU.
Increases in mineral fuel and oil as well as in iron
and steel accelerated with annual percentage changes
equal to 46.0 and 14.4 per cent, respectively. Aircraft
and spacecraft imports experienced the steepest
decline during 2005 (-29.3 per cent).

Figure 4-10a
Top-10 Merchandise Exports to the EU, 2005
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Top-10 Merchandise Imports from the EU, 2005
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Japan

During 2005, Canadian merchandise exports to Japan
increased 6.6 per cent to $9.1 billion. The ten most
important products exported to Japan accounted for
slightly more than three-quarters of total merchandise
exports to that country. Five products alone — wood,
meat, grain seeds, mineral fuel and oil, and ores
—accounted for about 55 per cent of all exports.

Merchandise imports from Japan climbed by 9.4 per cent
to $14.8 billion in 2005, up from $13.5 billion the year
before. Imports from Japan were highly concentrated in
only a few sectors, with the top 10 accounting for over
92 per cent of total merchandise imports from Japan. The
largest sectors included motor vehicles (38.9 per cent),
machinery and equipment (21.0 per cent), and electrical
machinery (15.7 per cent). Toys and sports equipment
(118.7 per cent), aircraft and spacecraft (35.7 per cent)
as well as iron and steel products (26.5 per cent)
experienced the fastest increases in 2005.

Figure 4-11a
Top-10 Merchandise Exports to Japan, 2005
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Figure 4-11b

Top-10 Merchandise Imports from Japan, 2005
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China Canadian merchandise imports from China outpaced
exports by a wide margin, increasing by 22.4 per cent
China is Canada’s fourth-largest export market and to $29.5 billion in 2005. The major imports from
second-largest source for Canadian imports. Canadian China were comprised of mechanical machinery,
merchandise exports to China increased 6.1 per cent electrical machinery and equipment, and toys and
to $7.1 billion in 2005, up from $6.7 billion the year sports equipment. In terms of growth, apparel, iron and
before. The top 10 products accounted for 68 per cent steel surpassed 45 per cent while both mechanical and
in 2005. Organic chemicals and wood pulp exports electrical machinery were over 25 per cent. No top 10

were the only categories to approach one billion dollars  category grew less than 5 per cent.
of exports. Ores (168.5 per cent), salt and sulphur
(117.7), fertilizers (58.7 per cent) and machinery (24.3)

experienced the highest growth in 2005, whereas Mexico
cereals, motor vehicles and wood pulp declined steeply
by 51, 35.8 and 16 per cent, respectively. Mexico is the Canada’s fifth largest merchandise export
g market and fourth largest import market.* Merchandise
Top-10 Merchandise Exports to China, 2005 exports to Mexico grew 8.7 per cent to $3.3 billion,
: from $3.0 billion in 2005. The top 10 exports to
Saitand sulphur [N 03 Mexico accounted for over three-quarters of all exports
o eturies ared ot (N 0.3 to that country, led by motor vehicles (23.1 per cent),

Fish and seafood I 0.3

el i oilseeds (10.5 per cent) and machinery (9.3 per cent).

Among the major exports to Mexico, motor vehicles,

Cereals (NN 0.4
Mineral ores BN 0.4 iron and steel and electrical machinery recorded the
Fertilizers [N 0.4 highest growth in 2005, at 122.4, 69.6 and 62.4 per cent
Machinery N 0.5 increases, respectively.
Woodpulp [N 0.9
Organic chemicals —o.e Figure 4-13a

i Top-10 Merchandise Exports to Mexico, 2005

|
$ billions Mineral ores [N 0.1
i
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h
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Electrical machy & equip. :r_ T A 1156
SR e G S A Merchandise imports from Mexico increased by
e ——_ 8.6 per cent to $ 14.6 billion in 2004. Overall,
o AR LS L AR merchandise imports were highly concentrated with

the top-three imports accounting for 67.6 percent of

* Discrepancies between Canadian and Mexican statistics were significant in 2005. Mexico’s imports from Canada exceeded
Canada’s exports by $4.2 billion. Similarly, Canadian imports from Mexico were greater than Mexican exports by $9.5
billion. Reconciliation studies between Canada and Mexico identified misallocation and export undercoverage as the major
causes for discrepancies. Country misallocation is the attribution of trade to a country that is not the final destination of
goods, resulting in the situation where the two countries credit trade to different countries. For example, Canada might ship
goods through the United States to the final destination of Mexico. Undercoverage is the situation in which trade is not
reported to the compiling country and is therefore missing entirely from its officially published statistics.
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the total, whereas the top 10 imports captured about Figure 4-14

88 per cent of all imports. In terms of growth, the top Shers of Merchendios Faposts by Cunmdiss Nagn
performers were once again related to commodities

— mineral fuel and oil, and iron and steel —at 119.7 and
34.2 per cent, respectively. In addition, edible fruits
deserve mention at 23.8 per cent increase.

Figure 4-13b
Top-10 Merchandise Imports from Mexico, 2005

'
Edible fruits & nuts [[] 0.2
1

Iron & steel products [T10.2
|
Woven apparel b 0.2

1 e
Vegetables [[]0.3 g
1 Quebec Atlantic

Optical & medical equip. 0.6 16.3% 5.0%
Fumiture and bedding o7
Mineral fuel and oils ; 0.8 g s
¥ PP — New Brunswick. Also noteworthy is the fact that the
i T e S i weakest growth in merchandise exports were experienced
Sy °:::p' : ST e g =yt by the two largest provinces -Ontario and Quebec — due in
- s ; -------- i e . partto the relatively weak performance in the manufacturing
$ bilions sector in both provinces.
W Of the Canadian regions, Ontario accounted for 46 per cent
Provincial Trade Performance of all Canadian exports to the world in 2005, followed by
: ) : the western provinces (Alberta and British Columbia) at a
All provinces and territories witnessed an increase in combined 26.7 per cent, Quebec at 163 per cent, the Prairies
their merchandise exports to the world in 2005, except at 5.5 per cent, and the Atlantic provinces at 5 per cent.

for the Northwest Territories. Among provinces, Prince
Edward Island, Alberta, Saskatchewan and New Brunswick Imports from the world were also up for all provinces and

experienced the fastest growth in merchandise exports territories in 2005, with the exception of Newfoundland,

in 2005. The main exports from these provinces were Yukon, and Northwest Territories. Prince Edward Island
prepar.ed vegetables anq fish for Prince Edward Island, (47.6 per cent), Alberta (21 per cent), Saskatchewan
and mineral fuels and oils for Alberta, Saskatchewan and (19.9 per cent), New Brunswick (16.3 per cent) and Quebec

Table 4-3: Merchandise Exports by Province ($ millions and percentage change )

2005/2004
2000 2001 2002 2003 2004 2005 Change

Newfoundland 3,914 3,529 5,602 4,799 4,563 4,598 0.8

Prince Edward Island 697 677 694 648 667 810 21.5

Nova Scotia 5,219 5,807 5,344 5,477 5,859 5,819 -0.7

New Brunswick 7,476 8,351 8,269 8,574 9,480 10,722 13.1

Quebec 74,200 71,113 68,454 64,191 68,476 70,935 3.6 4
Ontario 207,079 201,720 206,496 189,099 198,871 200,692 0.9 {
Manitoba 9,705 9,694 9,567 9,329 9,679 10,038 31
Saskatchewan 12,603 11,732 11,282 10,389 12,341 13,997 13.4

Alberta 55,880 57,536 49,549 57,640 67,687 80,835 19.4

British Columbia 35,484 32,923 30,067 29,259 32,234 35,687 10.7

Northwest Territories 665 771 897 1,588 1,975 1,686 -14.6

Yukon 20 12 6 5 5 11 139.8

Nunavut 274 221 152 3 % 4 12.6 i
Source: Statistics Canada

il




Figure 4-15
Share of Merchandise Imports by Canadian Region

Ontario, 60.0%

< Prairies, 4.6%

Western, 13.6%

Quebec, 17.1% Atlantic, 4.7%

Data: Statistics Canada

(13.6 per cent) experienced the fastest growth in imports for
2005. The products driving this growth were mechanical
and electrical machinery, and toys and sports equipment for
Prince Edward Island, mineral fuel and oil, vehicles, aircraft
and spacecraft, and iron and steel for Alberta, mechanical
and electrical machinery, vehicles, and iron and steel for
Saskatchewan. For New Brunswick, the products behind
the growth in imports were mineral fuel and oil, organic
chemicals, machinery and vehicles while mineral fuel and
oil and aircraft and spacecraft were the main import growth
drivers for Quebec. ‘

By region, Ontario accounted for a bigger share (60 per cent)
of merchandise imports than it did for exports, followed

by Quebec (17.1 per cent) and the western provinces

(13.6 per cent).
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World Merchandise Trade Performance

How does Canada fare with respect to world
merchandise trade relative to its main partners and
competitors? As shown in Table 4-4, the U.S. was the
world’s largest economy in 2005 accounting for about
one third (28.1 per cent) of the world’s GDP, followed
by Japan (10.3 per cent), Germany (6.3 per cent), China
(5.0 cent) and the UK (5.0 per cent). Germany was

the world’s largest exporter accounting for 9.3 per cent
of world exports, followed by the U.S. (8.7 per cent),
and by China (7.3 per cent). As the smallest economy
of the G-7 countries, Canada also had the smallest

share in world merchandise exports. However, its

share of exports was bigger than its share of world’s
GDP, in contrast with all other G-7 countries with the
exception of Germany. Canada’s average growth rate in
merchandise exports was the highest of all G-7 countries
over the period 1995-2005. Emerging markets recorded
the highest growth rates in merchandise exports over the
same period, led by China (17.7 per cent), and followed
by India (11.4 per cent) and Mexico (10.4 per cent).

The U.S. was the world’s largest importer of goods
followed by Germany and China. Once again, Canada’s
share in world merchandise imports was higher than its
share in GDP. As for exports, China, India and Mexico
witnessed the highest import growth over the period
1995-2005, which highlights the export opportunities
that these emerging economies represent for Canada and
other countries.

Table 4-4: Economic Size and Merchandise Trade for Selected Countries

Share of World Export average Share of World Import Average
Share of World Merchandise growth rate over Merchandise Growth Rate Over
Country GDP in 2005 Exports in 2005 1995-2005 Imports in 2005 1995-2005
Australia 1.6 1.0 il 1.2 7.4
Brazil 1.8 1.1 9.8 0.7 37
Canada 2’5 85 6.5 3.0 6.6
China 5.0 3 u i £V 4 6.1 17.5
France 47 4.4 4.3 4.6 5.5
Germany 6.3 9.3 6.4 7.2 5.3
India T 0.9 1.4 1.2 14.3
Italy 4.0 35 4.6 3.5 6.3
Japan 10.3 5.7 3.0 4.8 4.4
Korea 1.8 2.7 8.6 24 6.8
Mexico 1.7 2.1 10.4 2.2 11.8
United Kingdom 5.0 3.6 4.7 4.7 6.5
United States 28.1 8.7 4.5 16.1 8.4

Source: WTO and IMF
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Vv OVERVIEW OF CANADA’S INVESTMENT
PERFORMANCE

Global Foreign Direct Investment Inflows
Foreign Direct Investment (FDI) flows are usually

preferred over other forms of external finance because
they are non-debt creating, relatively non-volatile and their

returns depend on the performance of the projects financed.

FDI also facilitates international trade and importantly, the
transfer of knowledge, skills and technology.

FDI has been the main engine of globalization over
the last two decades.! Worldwide FDI inflows surged
from about US$161 billion in 1991 to US$1.4 trillion

TrADE UpDATE 2006

SEVENTH ANNUAL REPORT ON CANADA’S STATE OF TRADE

%

in 2000, almost a nine-fold increase. Thereafter, FDI
inflows posted a sharp drop over 2001-2003, declining
by 54 per cent to US$638 billion. New UNCTAD
estimates suggest that global foreign direct investment
inflows climbed by a robust 29.0 per cent to reach
US$896.7 billion in 2005.

FDI flows to developed economies dominated global
growth in inward FDI ending a four-year slump; they
rose from US$414.7 billion in 2004 to US$573.2 billion
in 2005 or 38.2 per cent. The United Kingdom led all
developed economies with inflows of US$219.1 billion,

Table 5-1: Global FDI Inflows for Selected Regions and Economies, 2003-2005 (US$ in billion)

Growth Rate 2004-

Host Region/Economy 2003 2004 2005 2005
World 637.8 695.0 896.7 29.0
Developed World 441.7 414.7 5732 38.2
Europe 358.9 258.2 449.2 74.0
EU-25 340.1 259.1 445.3 71.9
France 42.5 24.3 48.5 99.6
Germany 27.3 -38.6 4.9 -112.7
Italy 16.4 16.8 13.0 -22.6
Luxembourg 83.8 67.2 13.4 -80.1
UK 27.4 77.6 219.1 182.3
Czech Republic 2.1 4.5 12:5 177.8
United States 56.8 95.6 106.0 10.9
Japan 6.3 7.8 9.4 20.5
Developing Economies 1721 243 .1 2/3.5 12.5
Africa 172 18.7 28.9 54.5
Latin America and the Caribbean 48.0 68.9 72.0 4.5
Brazil 10.1 18.2 15:5 -14.8
Chile 4.4 7.6 7.0 -7.9
Mexico 12.8 17.9 17.2 -3.9
Asia and Oceania 106.9 155.5 172.2 10.7
China 53.5 60.6 60.3 -0.5
Hong Kong 13.6 34.0 39.7 16.8
India 4.3 5.3 6.0 13,2
Korea 3.8 77 4.5 -41.6
Singapore 9.3 16.1 15.9 -1.2
Russia 8.0 12.5 26.1 108.8

Source: UNCTAD

! For example, between 1980 and 2004, both world outward and inward FDI stocks grew at an annual average growth
of 12.5%, whereas world merchandise trade expanded by 6.9 per cent.
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more than the double of the United States

(US$106 billion). This was the first time since 1977

that the U K. led the world with respect to FDI inflows.
However, the increase was largely accounted for by the
merger of Shell Transport and Trading Company Plc

and Royal Dutch Petroleum Company into Royal Dutch
Shell. Other reasons for the significant increase in FDI

in developed countries included the virtual end of large
loan repayments from affiliated firms to their parent
firms abroad. In Germany, for example, such repayments
had pushed 2004 FDI inflows into negative territory, at
-US$38.6 billion. The increase in FDI flows to the new ten
EU members was spectacular. For example, FDI flows to
the Czech Republic jumped last year by 177.8 per cent to
US$12.5 billion, up from US$4.5 billion in 2004.

FDI into developing countries also increased in 2005,
climbing a further 12.5 per cent compared with the
41 per cent recorded in 2004. FDI inflows to the
developing world reached an estimated record of
US$274 billion, with increases in all regions.

Africa attracted a historic high of US$29 billion in FDI
inflows in 2005. This record FDI was mainly directed to
the oil sector and to other natural resources industries.

FDI flows to Asia and Oceania continued their upward
trend in 2005, rising about 11 per cent to an estimated
US$172.2 billion. Since 1999, FDI flows to China

- the largest recipient in Asia as well as amongst all
developing countries - did not increase, standing at
about US$60 billion. Increased investment in Hong
Kong and in ASEAN countries more than compensated
for the steep decline witnessed in Korea. India saw

its inflows jump from US$5.3 billion to an estimated
US$6.0 billion.

Latin America and the Caribbean FDI inflows also
increased during 2005, growing at about 5.0 per cent to
US$72.0 billion. Data suggest that Brazil experienced a
decline of 14.8 per cent to US$15.5 billion, and yielded
the position of the top recipient in the region to Mexico
(US$17.2 billion). Chile maintained a high level of
inflows, due in part to rising prices for copper.

FDI inflows in Russia more than doubled to
US$26.1 billion, attracted by high oil prices in
particular.

Notwithstanding the seemingly spectacular growth in
inflows to the developing economies in recent years, their

share of world FDI inflows was some 31 per cent in 2005,
roughly the same 30 per cent they averaged over the
entire 1995-2005 period, meaning that 70 per cent of all
FDI flows were still bound for the developed economies.

Figure 5-1
Share of the Developed and Developing Economies
in World FDI Inflows

@ Developed B Developing
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Source: UNCTAD

Foreign Direct Investment in Canada

Over the last 25 five years, Canada witnessed a
substantial growth in both inward and outward FDI
stock. Canada’s inward FDI stock grew 9.1 per cent to
$415.6 billion in 2005, up from $381.0 the year before.
The bulk of the increase came from acquisitions and
an injection of funds from the parents into the working
capital of their Canadian affiliates. The stock of FDI

in Canada more than doubled between 1995 and 2005,
growing at an annual rate of 9.5 per cent.

Figure 5-2
Canada's Inward and Outward FDI Stock
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Source: Statistics Canada

FDI from the U.S. rose by 7.3 per cent to

$266.5 billion, up from $248.5 billion the year
before. More than one third (35 per cent) of FDI from
the U.S. went to the energy and metallic minerals
sector, 21 per cent to the finance and insurance sector




whereas 18 per cent went to the machinery and
transportation equipment sector. As can be seen in
Figure 5-3 and Table 5-2, FDI from the U.S accounted
for 64.1 per cent of total FDI in Canada, followed

by the U.K. (7.2 per cent), France (6.8 per cent),

the Netherlands (5.2 per cent) and Switzerland

(3.1 per cent). While the U.S. and the U.K. shares in
total inward FDI declined over the period 1995-2005,
that of the other major European investors increased
over the same period.

Figure 5-3
FDI Stock in Canada by Country (2005)

United Kingdom,
72%

France, 6.8%

Netherlands,
52%

Switzerland,
3.1%

Japan, 2.6%
Germany, 2.3%

United States,
64.1%

Hong Kong,
1.5%

Brazil, 0.9%

Luxembourg,
0.8%

Data: Statistics Canada
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Among the 10 largest investor countries, developed
economies accounted for over 92 per cent of total
inward FDI in Canada. Brazil was the only exception as
well as newest country to join the top 10 list of Canada’s
major sources for direct investment.

Turning to the expansion of inward FDI over the
1995-2005 period, Luxembourg (37.9 per cent), Brazil
(30.7 per cent), France (17.4 per cent), Switzerland
(14.4 per cent) and the Netherlands (13.2 per cent)
witnessed the highest average annual growth rates
among the top ten investors in Canada.

With respect to sectors, finance and insurance captured
21 per cent of all foreign direct investment in Canada
at the end of 20035, followed by energy at 20 per cent,
machinery and transportation equipment at 12 per cent,
and services and retailing at 10 per cent. Of these
sectors, energy and finance and insurance experienced
the highest growth rates in FDI over the 1995-2005
period, at 15.4 per cent and 11.8 per cent, respectively.

Table 5-2: Foreign Direct Investment in Canada by Region and by Top 10 Sources ($ in billion)

Percentage = Compound average
Share in Share in Change annual growth
Region 1995 2004 2005 1995 2005 2005/2004 1995-2005
World 168.2 381.0 415.6 100.0 100.0 9.1 9.5
North America 115.3 252.8 270.8 68.5 65.2 7.1 8.9
South and Central America 0.4 2.8 n.a. 0.2 n.a. n.a. n.a
Europe 40.1 106.1 119.4 23.9 28.7 125 11.5
Africa 0.0 0.5 n.a. 0.0 n.a. n.a. n.a.
Asia/Oceania 12.4 18.7 21.5 7.4 h.2 15.1 57
World 168.2 381.0 415.6 100.0 100.0 9.1 9.5
United States 112.9 248.5 266.5 67.2 64.1 7.3 9.0
United Kingdom 14.1 275 29.9 8.4 7.2 8.8 7.8
France o 27.8 28.4 3.4 6.8 24 17.4
Netherlands 6.3 19.4 217 3.7 5.2 11.8 13.2
Switzerland 34 .7 13.0 2.0 3.4 68.7 14.4
Japan 7.0 10.2 10.8 4.2 2.6 5.4 4.5
Germany 5.0 7.6 9.4 3.0 2.3 229 6.4
Hong Kong 2.8 5.2 6.3 1.7 1.5 20.9 8.4
Brazil 0.3 2.7 Sl 0.2 0.9 34.3 30,7
Luxembourg 0.1 2.9 3.4 0.1 0.8 17.4 37.9

Source: statistics Canada
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Canadian Direct Investment Abroad

Canadian direct investment abroad (CDIA) grew at

only one-third the pace of inward FDI, increasing

at a moderate 3 per cent to $465.1 billion, up from
$451.4 billion the year before. The primary reason for
this development was the appreciation of the Canadian
dollar which lowered the value of CDIA denominated in
foreign currencies by $30.0 billion.

From 1997 onwards, the stock of CDIA has exceeded
that of FDI in Canada, thus positioning Canada as a

net exporter of investment since that year. However,
because of increasing FDI into Canada last year, the net
direct investment position decreased to $49.5 billion at
the end of 2005, down from $70.4 billion a year earlier.

While CDIA to North America (8.8 per cent) and to
South and Central America (7 per cent) increased, all
other regions saw a decrease in CDIA.

operations located south of the border. As can be seen
in Figure 5-4, the U.S. accounted for 46 per cent of total
Canadian direct investment abroad at the end of 2005,
well below 52.6 per cent attained in 1995.

Figure 54
CDIA Stock by Country (2005)

United Kingdom,
9.2%

United States, /
46.0% /

Data: Statistics Canada

The appreciation of the Canadian dollar against the euro
Direct investment assets in the United States and the British pound had a negative impact on CDIA in
increased by 8.9 per cent to $213.7 billion in 2005, European countries. CDIA in the U.K. fell 3.7 per cent
mostly as a result of capjtal outflows to existing to $42.7 billion, although the U.K. remained the second
Table 5-3: Canadian Foreign Direct Investment Abroad by Region and by Top 10 Destinations ($ in billion)
Percentage = Compound average
Change annual growth
Region 1995 2004 2005 Sharein 1995 Share in 2005 2005/2004 1995-2005

World 161.2 451.4 465.1 100.0 100.0 3.0 11.2
North America 98.8 263.4 286.7 61.3 61.6 8.8 1.2
A 79 212 . 227 4.9 4.9 7.0 1.2
Europe 37.2 129.9 118.9 231 25.6 -8.5 12,2
EU 34.5 118.5 42.7 21.4 9.2 -63.9 22
Africa 0.6 33 3.0 0.4 0.7 -6.7 16.9
Asia/Oceania 16.8 33.7 33.8 10.4 7.3 0.3 7.2
World 161.2 451.4 465.1 100.0 100.0 3.0 11.2
United States 84.6 196.3 2137 D25 46.0 8.9 9.7
United Kingdom 16.4 44 .4 42.7 10.2 9.2 -3.7 10.0
Barbados 5.8 30.8 34.7 3.6 %D 12.8 19.6
Ireland 5.9 19.6 19.5 3.7 4.2 -0.6 12.6
Bermuda 3.0 12.6 13.6 1.9 29 7.3 16.3
France 25 14.3 12.3 1.6 2.6 -14.5 17.2
Cayman Islands 0.7 112 11.0 0.4 24 -1.5 31.5
Netherlands 23 12.2 9.9 1.4 21 -18.6 16.0
Australia 3.4 8.3 8.2 1.9 1.8 -1.0 10.3
Brazil 2.5 7.0 8.0 1.5 .7 14.8 12.6

Source: Statistics Canada




most popular destination for Canadian direct investment
abroad. The Netherlands and France experienced the
steepest declines in CDIA, falling by 19 per cent and

14 per cent, respectively. However, these countries

are still popular for Canadian direct investors abroad.
France, Ireland, the Netherlands and United Kingdom
were the only European nations to make it to top 10
destinations for Canadian direct investment abroad at
the end of 2005.

Canadians continued to invest in the tax-friendly
jurisdictions of Barbados ($34.7 billion), Bermuda
($13.6 billion) and the Cayman Islands ($11 billion).
These three small countries witnessed the highest
average growth in CDIA over the period 1995-2005.

Brazil was the newcomer among the top 10 destinations,
with CDIA in that country increasing by 14.8 per cent
to $8.0 billion, while Japan dropped from the 10 most
popular destinations for CDIA.

Among industries, as of the end of 2005, Canadian
foreign direct investment assets were mainly in the
finance and insurance industry (44 per cent), in the
energy industry (12 per cent), in the services and
retailing (12 per cent), and in the metallic minerals
industry (11 per cent). The share of Canadian direct
investment in finance and insurance sector has
doubled in the past two decades while the share of the
metallic minerals sector decreased from 17 per cent
to 11 per cent.

Canada’s Performance in the North American
Context

Despite an increase in absolute levels of direct
investment, Canada’s share of North American inward
FDI declined over the last decade, raising concerns
about Canada’s attractiveness as an investment location.

Between 1982 and 2004, Canada accounted for

10.5 per cent of North American inflows (including intra
North American FDI flows). This share was down from
an astonishing 46.6 per cent over the period 1970-1980.

As a result of lower inflows, Canada’s share of North
American FDI stock also declined. Between 1980
and 2004, Canada’s share of North American inward
FDI stock declined by 24.5 percentage points, from
40 per cent in 1980 to 15.5 per cent in 2004. Canada’s
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Figure 5-5
Distribution of Inward FDI Flows to North America
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Figure 5-6
Canada's Share of North American FDI Stock

2004
15.5 percent

S SIS EL P ITEES S

Source: UNCTAD

declining share of North American FDI stock is mostly
the result of its very high level of inflows in the 1960s
and 1970s, not its recent performance. Indeed, Canada’s
share has been rising since 2000. Canada’s share of
North American inflows has, in fact been quite constant
over the last two decades.

The ratio of inward FDI stock-to-GDP, an indicator
of Canada’s “openness” or orientation toward foreign
investment, was 30.5 per cent in 2004. This ranks
Canada as the second highest in the G-7 after the U.K.
(36.3 per cent). That ratio stood at only 12.6 per cent for
the U.S. and at 2.1 per cent for Japan (the lowest among

the G-7 countries).
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Figure A1
Commodities Share in Canada's Exports, 1989-2005
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l. Box A

"3 Tre ImpacT oF HiGHER CommopiTy PRICES ON CANADA’S TRADE BALANCE

- Commodity Price iIndex = Trade Balance .
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Source: Statistics Canada
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Box A
THE ImpacT oF HiGHER CoMmoDITY PRICES ON CANADA’S TRADE BALANCE

Figure A3
Commodity Price Index and Net Exports in Metals
(Aluminium, Copper, Nickel, Zinc, Precious Metals and Iron
Ores) , 1972-2005

Index
$ billions

——— Commodity Price Index = Net Exports in Metals
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Source: Statistics Canada
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l_— Box B
& TuE EXTENT AND SIGNIFICANCE OF INTRA-INDUSTRY TRADE

IN CANADA-US MERCHANDISE TRADE
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I_ Box B
i& THE EXTENT AND SIGNIFICANCE OF INTRA-INDUSTRY TRADE
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Figure B1
Trends in Shares of HIIT, VIIT and INTER
in Total Canada-US Trade

= HIIT ——VIIT —INTER

Figure B2
Average HIIT, VIIT and INTER Shares by Decade

Since 2000

D HIT = VIT ®INTER

Figure B3
Dispersion In Shares of HIIT, VIIT and
INTER Before and After FTA

D HIT @ VIT @INTER
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Figure C1
Share of U.S. Import Market

Source: Statistics Canada




Box C
CHINA—CANADA CoMPETITION IN THE U.S. MARKET
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Figure C2
China's Exports to the World (Share of Total)
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Figure D1
CDIA and Relative Productivity
(U.S. and U.K. Excluded)

stock of CDIA in country i (billions CAD)

e
e $°%e 0
05

productivity in country i/ productivity in Canada

Data: Statistics Canada and The Conference Board and Groningen Growth and Development
Centre, Total Economy Database, January 2006, http:/www.ggdc.net. 2004 data.
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d CDIA: WHaAT RoLE Do DIFFERENCES IN TECHNOLOGY

PLAY IN VERTICAL AND HORIZONTAL DIRECT INVESTMENT?
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I_ Box D
‘_I CDIA: WaAT RoLE Do DIFFERENCES IN TECHNOLOGY

PLAY IN VERTICAL AND HORIZONTAL DIRECT INVESTMENT?

Figure D2
Distribution of CDIA by Industry
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