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LEADdPERRINS
La Sauce Worcestershire d'Origine et Authentique.

--- 19EN..,.La "Favorite de l'nivers."

plat dile iand<e -- iit, IiILck,

sIeraanlioré par une

gouIttti de Sauce TLea &
Ierriis-les délicem des
'.I)iriirieris depuis pl us

de 70 ans.

Je me DOUGL-AS & col
MONTIREAIL.
ag~ent$ Caniabiene.

(INDEX DES ANNONCEURS, PAGE 27)



Les Essenoes préférées sont les

Essences Culinaires de Jonas.
Renuvelez votre Stock.

JONAS'
TRIPLE

CONC NTRE

1 oz.

2 oz.

ri0p.r

810.00

18.75

JONAS'
TRIPLE

CONCENTRE

2 oz.
4 oz.
8 oz.

16 oz.

8 22.50
40.00
75.00

144.00

JONAS'
ROYAL

QUINTESSENCE

4 oz.

8 oz.

prix par
Orom

$45.00

90.00

"ANCHOR"
PUR

CONCENTRE

2 oz.
4 oz.
8 oz.

16 oz.

Pris par
Grosse

$12.00
21.00
36.00
72.00

"SOLUBLE"

2 oz.

4 oz:

.16 oz.

8 9.00

15.00

27.00

51.00

"LONDON"

Prix Pa
Glrosse

1 oz. "London" $6.00
2 oz. " 9.00

"GOLDEN-
STAR

Double Force

Prix par
GroSse

S 9.00
15.0k
27.00
51.00

JONAS'
ROYAL

QUINTESSENCE

G=. Z

$23.50
26.25
45.00
80.00

Essenoes de Jonas, en bouteilles, Jarres, Barillets et Barils pour Confi-
seurs, Fabrioants de Crème à la Claoe, Eto., Eto. Prix $6.00 à S12.00
le gallon, suivant qualité. Qualits Spêciales et Prim Spêiaux par Contrat.

HENRI JONAS Ci CIE.,
FABRICANTS

MAISON FONDÉÈ EN 1870.
.u- • • . -- • Montréal.

Ext.
x

xx
xxx

xxxx
xxxxx

xxxxxx

.sence
à la Ibo
81.00

. 1.25
1.50
2.00
2.50
3.00
3.50

389 et 391 Rue St-Paul,
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4~epl du boe4À ufu hausse tou- :E E
j4.'s lsers. personnsl

~î~et etréduisent leIur 'n1tote
b uch rie Elles &pprécient

n manmoinsi.l qualité- et la~
vol3eur_.- quelles reçoivent desUT E

~èes Cuts Sncoe"
et- en -mangent en lfeù et place de- la viande. -

neboîte contientý aâtç de matières,,nutàl
tve~ .qu'une. livre de steaek de boeuf et fait

un repas ap pétissant pour toute une famille.
tLes Fèves Cuiites "8imcôel"dor nit au'tI-ü

nd une b'nemarge de preofit. et
te à augmnenter ses ventes.

Domai nion Canners Limited-,
HAMILTON, Ont.
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BRJIND
CORN

SYRUP
Le Sirop

de Blé d'inde
Marque CROWN.

La Table d'Hôte des Enfants
EST

"La Marque Crown etidu Pain"

Suggérez seulement cela aux Dames, qui se demandent ce qui
est bon pour les petits, par cette température.

Les ventes de "Marque Crown" prouvent amplement la
qualité supérieure dece produit alimentaire pur.

Vos clients de "Marque Cr6wn" sont des amis pour la vie.

Avez-vous l'article sur vos Rayons ?

The eanada Starch eo. Limited.
Manufaoturiers des Marques EDWARDSBURC.

ONTREAL TORONTO CARDINAL BRANTFORD ÇALGARY VANCOUV ER
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PRIX COURANTS
Dans la liste qui suit, sont comprises uniquement .les marques spéciales de marchandises dont les maisons, Indiquées eni caractère

poire, ont Ilagnce ou 1, représentation directe au Canada, ou que ces maisons manufacturent elles-mêèmes. Les prix indiquée le sont
n'après les derniers reýeignements fournis par les agents, représentants ou mianufacturiers eux-mêmes.

WALTER BAKER & CO., LTD.
La Il.

Chocolat, Prime No
il bte iz Ibs., pains

decî lb. et i IL 0.34
Chocolat à la Vanille,
bte de 6 Ibi. 0.44,
German's Sweet, i
9. et ibte de 6 bs. o. 26
Breakfast Cocoa, bte

- de 1/S, , i. i s ., 12
lbs. to box et 5 lbs.
tins. 0.39
Chocolat sucré, cin-
quième bte 6 Iles.
pins de i/5 lb. 0.21
Chocolat sucré, Ca-
racas, bte de 6 Ibs. o.32

~ Falcon Cocoa (Soda
?I.~MsZkchaud ou froid), btes

de 12 Ibo., i Ilb. tins. 0.34
Caracas Tablets, cartons de Sc,

4o cartons par boîte 1.25
Chocolat sucré, Auto, bte de 6 Ibs. 0.32

Ces prix sont F.O.B. Montréal.
BRODIEC & HARVIE, LIMITED.
Farines préparées de Brodie La doz.

Red XXX pqts de 6 Ille. 3. 10
Red XXX pqts de 3 lbs. 1.60
Crescent pqts de 6 Ibo. 2.90
Crescent pqts de 3 Ibs. 1.50o
Superb pqts de 6 lbs. 2.70

Superb pqts de 3 Ibi. 1.40
Buckwheat pqts de 3 lbs. if0
Buckwheat pqts de 6 lbs. 3.10
Griddle-Cake pqts de 6 lbi. 3.10
Griddle- Cake pqts de 3 lbs. i .6o

Cartons contenant i doz. paquets de 6
lbs. ou i doz. paquets 3 lbs., sans charge
extra.

L. CHAPUT, FILS & CIE,
Montréal.

Thé Noir Ceylan "Owl" La lb.
No 5, 1 lb. 30 lbs. par cie 2oC
No 5, 1 Ilb. 30 lbs. par cse 21C
No 1o,4î lb. 30 lbs. par cse 26c
No io, i lb. 3G Iba. par cie 7
No 15, i lb. 30 lbs. par cie 32C
No 15, i lb. 30 lbs. par cse 33C
NO 30, 1 lb. 30 Ibs. par cse 40C
NO 30, 1 lb. 30 lbs. par cse 41C

Thé Vert Ceylan "Owl" La IL
No -5, 1 Ill. 30 Ibs. par cie 2oC
No 5, 1 lb. 30 Ibs. par cie 21C
No 10, 1 S. 30 Ibs. par cse 26C
No 1o. 1 s. 30 lbs. par csç 27c

éHURCH & DWIGHT
Soda Cow Brand

Cis,6o paquets de 1
lb., $3.0o.

Caisse, îao paquets de i
IL, $3.oo.

eË'OlCaisse, 30 pqts. i Ill. et
dýý 6o pqts. i lb,. $3.oo.

paquets, C3O0.

WILLIAM CLARK

Conserve&
Montréal

La dos.

Viandes assorties
Compressed Corned Beef
Compresscd Corncd Beef
Lunch Ham
Lunch Ham
Ready Lunch Beef is $2.4o
Geneva Sausage 19 2.50
English Brown 18 2.10
Boneless Pigs Feet is 2. 10
Sliccd Snioked Beef is i .50
Roast Becf 15 2.40
Ready Lunch Loaves, Veau

jambon, Boeuf, assortis
Ditto
Boeuf Bouilli
Boeuf Bouilli
Boeuf Bouilli

2.49
2.40
4.30
2.40
3.50
4.30
4.25
3.75
3.75
2.50
4.30

1.60
2.75
2.40
4.30

15.00

EN ECRIVANT AUX ANNONC1LURS, CITEZ '«LE PRIX COURANT".

QUATRE TIhls
EXPRESS

FA% JOUR

LA VOIE DOUBLE

Montréal et Toronto.
kénagmexnent supérieur. Wagon à comparlinults "Cî Ill

au train de 10oh. 3o du soir.

L'International Llmlted"
Le Train le plus boas et la plus rapide du Canada,
Montréal-Toronto-Chicago, à 9 h. du matin, tous les jours.

Montréal-Ottawa
8 h. matin 8 h. o5 soir, tous les jours.
9 h. oi matin, 4h soir, excepté dimanche.

Montréal-Québso
Sherbrooko.L.nnoxville

8 h. oi matin, 8 h 15 soir, tous les jours.
et 4 h. 16 soir, excepté le dim inrche.

Montréal-Portland
8 h. ai matin, 8 h. j5 soir, tous les jours.

Excursions de Colons
Billets aller et retour pour l'Ouest du Canada, vià Chi-

cago, chaque mardi, jusqu'au 28 octobre. Bons pour deux
mois.

BURICAUX DES B3ILLETà EN V141.13:
122 rue*it-Jacques Angle St-Françols-Xavler. Téi. Main 69o5, Hôtel

Windsor on gare Bonaventure.

LES PLANCHES
À LAVER DE CANE

Amènent les affaires.
Elles donnent toujours 'entière
satisfaction à l'acheteur, parce
qu'elles sont bien faites avec les
matériaux les plus durables.

Nous fabriquons ces plan
chles à laver en 13 divers
modèles ét qualités pour
répondre à toutes les demani
des. Chaqué genre est le meil-
leur'qu'on puisse se procurer
pour le prix.

Ecrivez-nous, pour avoir no-
tro catalogue en français des
articles on bois, de 'Cane.
pour le jour du lavage.

THE WM CANE & SONS CO., LIMIIED.
NEWMARKET, ONT.

Vol. XLVI -No 50 LE PRIX COURANT, Vendredi 17 écembre iort.
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Pork and Beans, sauce tomates 28 0.95
Pork and Beans, sauce tomates

boites plates 38 1.15
Pork and Beans, bottes hautes

sauce tomates 38 1.35wxw
Pork and 'Beans, Plain
Pork and Beans, Plain
Park and Beans, Plain, boites

plates
Pork and Beans, boites hautes

Plain
Fork and Beans, sauce Chili
Park and Beans, sauce Chili
Pork and Beans, sauce Chili
Ox tangue1
Ox tongue
Ox* longue
Jellied VWal
Jéllied Veal
Jellied Veal
Gelées de Bouillon
Gelées de Bouillon

Potted Meats.
Ham, Tongue, Beef and Veal,

1 0.50
Tongue, Hamn and Veal, pâté
Pates de Foie
Pâtés de Foie 'e

le o.60
28 0.95

31 1.15

38 1.35
la o.60

25 0.95
38 1.15
ils 9.00
25 10.00

îis 11.00
is 1.50
18 3.60
28 3.75
28 3.50
6s 11.00

is
is
is
is

Soupes L
Cbicken pqts
Mulligataknay, Oxtail, Kidney To-

mato, Vegetable, Mock Turtie,
Consommé, Pois pqts

1.00
1.*20
0.90
1.35

a doz.
1.10

1.00

Mince Meat La doz.
(Tins fermées hermétiquement.)
ES $1.25. 23 1.95, 38 3.00, 48 4.00, 58 5.00

Plum-Pudding- - -.
Anglais is i .go

Plum-Pudding
Anglais 28 2.40

Boeuf fumé en tran
ches "Inglass"

Boeuf fumé en tranches "In-
glass"t

Boeuf fumé en tranches "in-
glas&

JM. DOUGLAS & CO..
MontréaL.

Bleus à lavi
La

"Sappbir

pqts de *
g "Union", b
I de 14 lbs.,

de i et i Ib

WM. H. DIéNN,
MontréaL.

Edward'u Soupe
(Potages Granulés, Préparés en lrla

Variétés: Brun - Aux. Tomat
Blanc.
Paquets, Sc. Cartons i doz. par

carton
Paquets, Sc. Boites 3 doz. chaque

(assorties), par doz.

Canistres, i5c. Boites 3
grandeur, 4 oz., ar doz.

Canistres, 25C. Boites 2
deur, 8 oz., par doz.
BORDEN MILK CO.,

MontréaL.
Liste de prix pour l'Est,

inclus.

do:.,
1.45

do.,
2.35

LIMITED,

Fort William

Prix au
1.50 Lait Condensé (sucré) Détaillant

2.10 Marque Reindeer (j do:. par cse). $6.oo
Marque Mayflower 4~ do:. par cse) 5.25

3.5 Marque Clover (4 do:. par cse) .. 4.75
Lait évaporé (non sucéMarque Reindeer Jersey, Lt, de
Famille (4 do:. par caisse) -_ 3.90

er Marque Reindeer jersey, Boite
lb. moyenne (4 doz. par caissel 4.50

*oites Marque Reindeer jersey, Boîte
d'hôtel (2 do:. par caisse) 4.25pqts Carque Reindeer jersey. Gallon

15c Ç% douzaine par caisse) 4.75
C"t Café (avec Lait et Sucre)

Ibo. Marque Reindeer (2 doz. par cse,
lb. large) 5.00
oites Marque Reindeer (4 doz. par cse
pqts petite) 60
i oc Cacao (avec Lait et Sucre)

Marque Reindeer (2 doz. par cse) 4.80
L' mite de fret: Soc par cwt.

Conditions: Net 3o jours, sans escompte.
ride) Lait et Crèmes Condensés.

es45

0.45

St. Charles "Family"
St. Charles "Hotel"
Lait "Silver CoW"
"Purity"

3.90
4.25

5.40
5.25

uelPRFIT faltessvoUS

EIiuÎle

Il y a une bonne marge de profit à faire sur l'huile. C'est un article de nécessité cons-
tante -et vous -n vendez beaucoup. Quel profit faites-vous ? Vous ne pouvez le
savoir à moins d'avoir un Réservoir à Mesure Automatique Boweer. Le réservoir
vieux genre gaspille l'huile et cela réduit vos profita. Le Bowser est muni d'une
soupape automatique qui empêche l'écoulement et la perte et Protège Vos Profite.
Il se paie de lui-même par ce qu'il économise en quelques mois. Non seulement il
économise l'huile, mais Il épargne les autres articles que l'huile affecte. Quand vous
avez un Bowser, vous n'avez qu'à pendre le bidon du client au robinet et à pomper.
Vous n'avez pàs les ennuis des mesures huileuses et de l'entonnoir. Lorsque le bidon
est plein, le Calculateur Boweor vous indique la note à charger, tout comme vos ba-
lances calculatrices. Plus d'incertitude ! Renseignez-vous à ce sujet. Demandez notre
catalogue et toutes informations. Laissez-nous vous apprendre comment gagner de l'ar-
gent avec l'huile.

S. F. BOWSER & COMPRANYs mso. 0.08 Avenue Frazer, - TORONTO, Ont.
Etablise n l1ose

Bureaux dans toutes les villes et représentants partout.
F~abriqué par des Ouvriers Canadiens et vendu par des Vendeurs Canadiens.

Concessionnaires du brevet et fabricants des pompes à main ou à force motrice artificielle enregistrant d'elles-mé,nes leur débit des réservoirsde toutes dimensions, des systèmes dl emmagainer le pettile et l'huile, des conduites à enregistrer la consommation, des systèmes pour la
-itretion et citc,,Isti -si d'a pétro1., d"s syssde no-'tOy..ge à sec Pte

Vol. XLVI - No .50



Vol. XLVI - No 50

Le Soda Pâte
"COW BRAND"

est toujours fiable, pur, uniforme.
En raison de sa qualité fiable bien con-
nue, de sa pureté absolue et de sa force,
le Soda Cow Brand est le grand favori
de toutes les ménagères partout. Il se
vend constamment et vous rapporte un
bon profit.

Achetez-en de votre marchand en gros.

CHURCH - DWIGHT
Limited

MANUFACTURIERS

MONTREAL.

r

Saindoux Composé

Reconnu comme le meilleur
sur le marché.

Il n'en existe pas qui ait un
goût plus fin.

Son Prix est raisonnable.

MATTHEWSnLAIN LIMITED
Rue Mill, - MONTREAL.

ËN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ "LE PRIX COURANT".

Le profit de chaque vente signifie quelque
chose-les ventes additionnelles

signifient encore plus.
C'est pourquoi les "Haddles" et Harengs
Marque "Thistie' ont tant de valeur pour le
marchand. L'exceptionnelle haute qualité fait
revenir les clients et le bon profit aide à fem-
plir le tiroir caisse.

Voici la saison du poisson, et chaque marchand -

devrait mettre le poisson en avant Chaque vente
signifie quelque chose, et si vous vendez )a qua-
lité de poisson Marque "Thistle", chaque
veule signifiera un client satisfait et une autre
commande.

Les "Haddles" Marque "Thistle", les Ha-
rengs fumés et salés, les Harengs à la saucc
tomatele Thon, etc , sont choisis dans les prises
despécheurs. Ils sont soigneusament préparés
et empaquetés immédiatement après avoir été
pêchés, dans des boites per fectionnées sans sou-
dure, retenant toute la saveur fraiche et salée
de la mer.

Commandez par le nom, et assurez-vous que
votre marchand en gros vous donne la
Marque "Thistle".

ARTHUR P. TIPPET & CO.
Agents

MONTREAL, QUEBE

M--ý

LE PRIX COURANT, Vendredi, 12 Décembre 1913.
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Lait condensé.

Marque Peerles"
chaque

Marque J9eerless '«B
doz., chaque

Marque Peerleas "Pi
doz., chaque,

Marque Peerless "P
doz., chaque

CANADIAN FAI
CO., LII

Mon

et

p

Yankee
Boite de i gallon
Boite de J gallgn
Boite de i pinte
Boite de i chopinie

Dix pour cent ~d
commande de douze
THE CANADA S
Manufacturière de

burg.

je Eagle,4 Empois de buanderie. La lb.
.chaque , -6.oo Canada Laundry Starch (caisse de

je Gold Seal, 40 lbs.) o.o6
., chaque 5.25 Canada White, Glass (caisse de 4o
je Challenge,4 Ibo.) paquets de i lb. o.o6i

chaque 4.75 Empois No x, B Janc ou Bleu (cais-
ses de 48 Ibs.), bo ites en carton

Lait évaporé. de 4 lbs. '0.07
iotel". 2 doz., Empois No i, Blanc ou Bieu (cais-

4.25 ses deb48 lbs.), boites en carton
olte Haute", 4 de 3 bs. 0.07

4.50 Kega No i d'Empois Blanc No i
our Famille", 4 (caisse de io0 lbs.) o.o6i

3.90 Barils No i (2oo lbs.) o.o6i
'etite Boite", 4 Edwardsburg Silver Gloss, paquets

2.00 chromo de i lb. (30 lbs.) 0.0.7
RBANKS-MORSE Empois Silver Glass (48 lbs.) en
MITED. canistres de 6 Ibo. 0 .os

Empois Silver Gloss en boites e
tréal. coulisse de 6 lhs. ., .o8

Kegs Silver Glass, gros cristaux

Paos" ("Le savon qui Benson's Satin (28 lbs) bitse
nettoie".) carton de i lb., étiquette chromo 0.071

arAgzain deboi- Benson's Enamel (eau froide)
tres zan de 8 (40 Ibs.) la caisse 3.00

tes; .Benson's Enamel (eau froide)
la caisse (2o Iba.) 1.50

Cleaner. Casco P:tato Flour (2o lb s.) 0.10

$1-.00 Boite contenant 45 boites en car-
0.60 ton, par caisse 3.60
0.32 Empois de cuisine.

'escmptesur .out W T Benson & Co.'s Celebrated
boiàte asrtoute Prepared Corn (4o lbs.) 0.071boits asortes. Canada Pure Corn Starch

TARCH CO., Ltd., (4o lbs.) o.rc6
marques Edwards- (Boite de 20 lbs., ic en plus.)

Profits et Livres
Chaque fois que vous vendez quoi que

ce soit à votre comptoir, la justesse de vos
balances détermine votre profit ou votre
perte. Il vaut mieux pour vous ne pas
avoir de balance du tout que den avoir
une inexacte, car les erreurs qu'elle vous
fait commettre vous causeront bien des
ennuis. Si'la pesée est trop légère, vos
clients mettront en doute votre honnê-
teté et vous perdrez
leur clientèle. Si la
pesée est trop lourde
vous perdrez de l'ar-
gent à partir du jour
où vous commencerez

à vous en servir

F AIRBIlA NKS
"Les balanoeu qui ont rendu le poeag. juste.",

El1les sont mïiiufacturées depuis plus de 8o ans et ont une
réputation internationale pour la justesse et la durabilité. Les
Balances Fairbanks ont été adoptées par les gouvernements
des E3tats-Unis, du Canada et étrangers, et sont universelle-
,ment employées dans presque tous les cas où I'ezpctitude des
poids entre en ligne de compte pour réaliser des bénéfices. La
Bascule Transportable illustrée ici est notre type étalon pour la
pesée de tous les genres de marchandises générales. Comme
p our toutes les Balances Fairbanks, toutes ses parties sont
fabriquées au moyen dès-tilleurs matériaux ; les supports et
pivots sont en acier finement trempé. On les livre avec ou
sans roues. Diverse. grandeurs, pesant de 400 à 2,500 livre.
Ecrivez pour avoir notre Catalogue et nos pirix.

THE CANADIAN FAIRBANKS-MORSE CO., Um.tc
444, rue St-Jaoques, MONTRIAL. 0.

ni J

CHEZ TOUS LES EPICIERS.

<iUNN, LANfiLOIS & ,Lfimitée
Agents pour Montréal et la province de Québec.

Vol. XLVI - No 50

L W. QILLETT COMPANY LIMITID
Toronto, Ont.

AIS.-t. Le' prix coté danscette
liste sont p~our marchandisct aux

S ~ pointsdecdintributiondegrosdaps
Ontprlo et Québec. excepté la où
des listes spéciales de prix plus
élevés sont en vigueuri et Ils sont
sujets à varier sans avis.

Levain en Tablettes
,,Royal.,$

Botte 86 paquets à
bc . . . la bote 01.15

Lessive on Poudre
de ClUett.

Lassae
4 doz. à la caisse $3.50

8 caisses . . . . 3.40
caiwes ou plus 8.35

Poudre à Pate '<Magio"
tw Ne contient pas d'alun.

La dos.

6 doz. de bc. . 0. W
4 doz. de 4 oz. . . 0.75
4 doz. de 8 oz. . . 1.00
4 doz. de 8 oz. . . 1.80
4 dmzdel12 oz. . . iSO
2 doz. de 12 oz. . . 1.85

Slm 4 doz. de 16 oz. . . 2.25
2 doz. de 16 oz."' . 2.80

*1 doz. de 2341bs . .0
* ~ doz. de 5 Iba o 9.60

dzde6 oz. à
1 doz. de 12 oz. la ose
1 doz. de 16 oz. $ 6.00

Vendue en canistree : eulement.
Remise spéciale de 5% accordée sur les

commDandes de 5 caisses et plus de la
Poudre à Pâte "Magie".

, -

Misant

Èqeýý. ýffl
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[ I'abstention d'emmagasiner une marchandise supérieure peut entraîner une per te de clientèle Pour le mai chaud.

I LES POUDRES NERVINES DE MATHIEU
sotreconues prtout comme spéreilq:: cntre les maux de tête et recommandées avec asurnct par tous les marchands, commeIsoant ureèeefcc.N edspsvtecin lporairlaissé votre stock b'épuiser. ._ 2 1

De MATHIEU

a -ode
P ODE M E

Si vous ne canna i.&ez P- s les Poudres lier.
vinee de Mathieu emisayez-le à nos f raiau
mnoyenr d - coupun ci-joint.

Pour tous l'à rhumes le Sirop de Goudron
et d'huile de foie de morue de Mathisu a
recunnu comme un remède sùr et efficace.

LA CIE J. L 1ATIIEU,
Sherbrooke, * - P. Q.

MM. L Chaput. Fils & ci@., Umoit.
Dépositaire en uros moutr. ai. P.Q

Veuilles M'envoyer une botte rég-iliére
de Pendre&sNevieeede Ua"e. à l'adresse
suivantea

Nom ...............................

De o del la1M masnd aorc e>.»

Rue ..................................

Ville en village .......................

__ 'q

Le meilleur sucre fabriqué. Pur au 100%1/

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ "LE PRIX COURANT".
è,

I.

Achetez le meilleur.
Corde pour Châssis, marque "Hlercules"

Corde de Coton, marque 'Star*
Articles de Vêtements, eni Coton,

,Ficelle de coton, 3 et 4 fils
En vente dans toutes les Principales aisons de Gros.

The Hlamilton Cotton Co.
tIAýMILTON, Ont.

i i.

Courroies Spéciales
Nos Courroies sont recouvertes de
notre Ciment Imperméable et peu-
vent être exposées au froid ou à la
chaleur sans dangér d'8tre gitées.

D. K. McL-.aren,
Limited

351. rue S-

Tél. idole 4904-49005et1348
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Soda «Maolo" la(

~ No. 1 caisse 60 pqts de

~~ 5 caisses...
No. 5 caisse

ýý a0 100 pq. de 10 o
- came . ...

Blourbonate de soude supérieur

.75

>l.80

Caque. de IOOlbs.. par caque $ 2-76
Barils de 4W0 lhs., par bal-il . .. 7.00

crème de Tartre de
660111164111

La doL.

-~ý4 >< lbpqts. (4 doz. dans
OII~~Lla hiaiss) . - $.10

j/2 lb. pqte. (4 doz. dans
la caisse) . .2.20

LaCG.

4 doz. pqte., 3< lb. . . esor- 1>$8 80
2 doz. pqLs, >tl.. is. La dos.

%lb. canistres rondes, avec cou-
vercles fermant à vis (4 doz. dans
la caisse). ....... .. 2.0

1 lb. canistes rondos, avec couver-
cles fermant à vis (3 doz. dans la
caisse. ........... 470

La lb.
5 lb). canistres carrées (%4 doz. dans

la caisse..........0,36
10 lb. bottes en bois .. , 0. 33
25 lb). seaux on bois 0..%1

100 lb. barils ... ..... 0.31
8160 lb. bairils ......... 0.3)34

N. K. FAIRBANI< COUP
LIMITED
Montréal

Prix du
Composé.
BOAR'S H
O. B. Mont]
Tinettes 6o
Tierces

Seaux en bois, 20 lbs.
Chaudières, 20 lbs.
Caisses, 3 lbs., 2o à la caisse
Chaudières. 5 lbs., 12 à la caisse
Caisses, îo lbs., 6 à la caisse
GUNN, LANGLOIS & CIE,

Montréal

Prix du

Composé,
'EASIFI

Tinettes 6o
Tierces

Seaux en bois, 20 lbs.
Chaudières, 2o lbs.
Caisses, 3 lbs.
Caisses, 5 lbs.
Caisses, io lbs.
Pains moulés d'une livre
IMPERIAL TOBACCO Co.

-. NADA, LIMITED.
Cigarettes

Athlete
Bouquet, boite 35, par boite $2.î
Calabasb
Columbia "tout tabac"
Coronet 2

ANY Dardanelles ::Turques", bouts unis 12.50
Dardanelles "Turques", bouts liège

ou grgent 12.75
Derby, boite de 6oo, la boite,

Sindoux $4.12; le 100oo 6.85
Marque -Empire. Navy Cut 8.20

EAD. F. Fatiffi 10.25Guinea Gold 8.20
réal. Gloria 59
lb. o.ii Gold Crest 6.2o

o. loi Hassan "Turques" 8.50
o.îîi Imperial A A 27.00
0.11 Imperial A A 1 35.00
o.111 Mecca "Egyptiennes" 8.5o
o.,l. Mogul "Egyptiennes" bouts uhis 12.25
o.j MMlogul "Egyptiennes" bouts en

Lmitée, liège 12.25Murad "Turques", bouts unis 12.25
New Light "tout tabac" 8.50

Sanox Niobe Turques 8.00
3andux Old Chum 8.20

Marque Old Gold 6.5o
Pall MaIl "Format ordinaire" 19.00

RST Pall Mail "Format Royal" 25,00
Players Navy Cut 8.40lb. 0.iii Richmond Straight Cut 11.20

0.11 Sweet Caporal 8.50
Sweet Sixteen 59

2.25 Sub-Rosa "tout tabac" 8.5o
2.15 Cigarettes importées

b. 0.12 Capstan "douces et médium" 12.50
b. 0.12 Capstan, boites de 10 avec porte-
b. 0.12 cigarettes 12.50

0. 121 Soussa, importées du Caire, Egyp-
0F CA- te, extra fine, No 25 20.00

Extra fine, No 30 23.00
Le 1,ooo Khcdivial 30.00

$ 8.50 Three Castles, boites de fer-blanc
08 5.95 Sos et boites de cartons ios 15.5o

11.20 Three Castles, boites de fantaisie 16.oo
i i.50 Tabac à cigarettes La Lb.
r8.so B.C. No 1, 1113 $1.10

Il
Il
Il

La Science des Affaires.
C'est le développement des moyens à votre disposition pour réussir dans votre commerce.

Un homme d'affaires n'est ni trop petit pour grandir, ni trop grand pour ne pas
grandir davantage.

65,000 Elèves. - Plus de 200 à Montréal Actuellement,

La Science d'Edifier Un Commerce enseignée au moyen de Conférences ou par Correspondance.
Demandez des renseignements-Ecrivez.nous aujourd'hui-même.

La première leçon vous aidera à surmonter 'quelqqes-unes des difficultés actuelles de
votre commerce.

The She[don School o'f Business Science, Limited
'80 Rue St-Deni* - MONTREAL.

I1~
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QUAND UN ARTICLE PORTE
CETTE MARQUE,

MARK

Von pouvez avoir
Confiance en sa Qualité

United Shoe Machinery Company of Canada
Montréal, Qué.

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ "LE PRIX COURANT".

---------- -- %OWW~

LE PRIX COURANT, Vendredi, 12 Décembre 1913.
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LES'

BI-SCU ITS
Qui Ediflent un Commerce.

Tout épicier actif et intelligent de -
vrait maintenant faire un effort

spécial pour poluser la ven-
te des biscuita

8oda à la
Crème Perfection

-de M6oney
n a une occasion de le faire en cette
grande saison des réceptions et
des "Thés". n. n'y a rien de plus
agréable au goût, de plus croustil-
lant et de plus délectable en fait de
biscuits Tous lesgourmets le savent

The Mooney Biscuiit

Montréal, Straiford, Winnipeg,
Vancouver.

Succursalesà HaUmilton, Ottawa, Syd-
ney, C. B., Halifax, N. B., Fort Wil-
tAm, Calgsry, Véscouver, C. B., St-
Jean, T. N.

La faiiePré"pare de Brodie
Vous Conserve Vos Clients.

Touteus disue de Co facectl.est p,4Irde à
toutes 108= aui ae.

UN -BON VENDEUR.
Voyaruaeoup.u des <tdeime dam chaque

- - -caitom. -

Brodie & larvie, Linited.
14 et 16 Rue Bleury,

Tél. Main 436. OTIL

Ne demandez pas plus à votre publi-
cité qu'elle ne peut vous dornnr Son
action est limitée de même que son ren-
dement.

Athlete, 1113
Sweet Caporal, 1/14

Tabacs coupésL
Old Chum. i/ii
Lord Stanley, tins Y, et Y/4 IL
Meerschaum, i/i
Atiete mix. .Tins !/2 et 4 lb.
Old Gold, 1/12 .01
Seal of North Caroline, 1/12
Duke's Mix. "Cut Plug", i lb.
Old Virginia, pqts 1ý et i lb.
Duke's,UMixture '«granulé"

1/rf b.ags, 5 lbs. carton
Bull Durham.

i/îo bags, 5 lbs. carton, la l1).
1/16 bags, 5 lbs. carton, la lb.

Old Virginia. pqts 1/16
Snap. pqts 1/7 et 1/14
Calabash Mixture. tins !/2 et i lb.
Calabaqh Mixture, tins /
Calabagh Mixture, tins ~
Capstan Navy Cut "importé", tins

%,6 Medium et Fort .
Capstan Mixture, "importé", tins

'A medium
Pride of Virginia, "importé", tins

1/10
Old Englisb Curve Cut "importé",

tins 1/0 IL
Tuxedo "importé", tins i/îo. lb.
Lucky Strike "importé'k tins ýI/io
Rose Leaf. "fipôrté", àlJp iquer,

pqts 1 oz.
Tabacs à chiquer "importés" L

Piper Hiedsieck
Tabacs en poudre L

Copenhagen, en boites i/12 lb.
Horseshoe
Rose No i de Landry
Rose No i de Houde

EMPIRE BRANCH
Tabacs à chiquer

Club barres, 5 à la barre, 6 morc. à
la IL, boîtes 5 lbs.

11oose, Ils 2x3 18 lbs. cadts. 12 lbs.
V2~ cads.

Snow Shoe, 'barres, 6 !/3 morc. à
la lb.

Stag, 5 1/3 more. à la, IL '/2 butts
Black Watcb, 6s
Bobs, ss et los
Currency, los
Pay Roll. 73/2s
Empire Navy Chewing, barres, 14

oz., boites 7 lbs.
Tabacs à fumer en palettes L

Rosebud, 3x3, 7s 3'05 cads, 8 lbs.
Pedro. barres, 16 oz., 5 morc. à la

lb.. boîtes de 6 lbs.
Empire, 6s et 12S
Rosebud, 6s
IvY, 7s
Shamnrock, 6s

Tabacs hachés
Great West, sac, 8s,

Regal, cube cut, en boites de 95
Taxi, crimp cut, boites los

HENRI JONAS &CIE,
Montréal.

Pâtes Alirnepntaires.
Macaroni » Bertrand"
Vermicelle,. "Bertrand"
Spaghetti "Bertrand"
Alphabets "B etrand"'''~--
Nouilles "Býertand"'
Coquilles-"Bertrand"
Petites Pâtes, etc.

Extraits Culinaires.
i oz. Plates. Triple concentré
2 OZ. Plates. Triple concentré
2 OZ. Carrées. Triple concentré
4 Oz. Carrées. Triple concentré
a oz., Carzees. ripe-çqîQn.

î.oâ

a Lb.
$0.9o

1.42
1.03
0.98
0.92
0.75

0.94

1 .2;

0.70
0. 58
1.20
1.25
1 .40

1 .50

I .50

1.35
1.37
1.50

1 .30ý

a Lb.
1.22

a Lb.
0.90
9.90
0.32
0.34

0.42

0.40

0.45
0.39
0.45
0.39
0.39
0.59

0.53

a Lb.
0.50

o. 58
0.44
0-45
0.50
0.45

0.59
0.70
0.781

~a lb.

o.08
o.08

o .o8
'a doz

0.84
1,57
1.88
3.34

1MPORTMNT
les Epkliers ëWrIIiits

qui désirent plaire à 1 lrsa
clients devraient être certains
de pouvoir leur fournir les véri-
tables

%akr' s

avec la marque de coin
- merce suriles p..ijuets.

Cg sont des marchandises
de premier ordre, les meilleures
du monde au point de vue de la
pureté et du- goàt.

MUautactu-rées uniquement par

WALTER BAKER & CO.,
Limited.

Montrial, CaM. Dorchester, Mass
ETABLI MN 1780.

LACAILLE, OENDREAU &CIE
Successe RIS d . LACAILL a CME.

- - -PIdIERS EN GROS
Kmspotateurs de' Hélasses, si.

repsFuits Secs, Thé, Vins,
]Rte.

spécialité de vins de esede Sicil
et de Tuagone.

M2 Rue St-PauI et Id Rue Bt-Dlal
MONTIRBAL

CONFITURES PURES DE UPTON

vui kil ipiù q

Absolument puret
- et de saveur déi.

Ilus conserveulana &eo seaux de
S Ibo. et dus jarres
en verre de 16 oz.,

Bie et-favorablement connue d
léiiret de tes clients dams tout le

Canada, où elle eut -aite et vendue
depuis plu de qulazlu..

~.3MOr.
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Fè%ves au Lard
de Clark

Avec-Sâiice Ordinaire
Chili aux Tomates

Ce qui se vend tout de suite M*
1' Epicier, est touj.-urs votre mreilleur
placement. L'article bien an noncé
recommandé en plus par la quaité est
aisément ce qui se vend le plus rapide.
ment et constitue le plus sûr chemin au

SUCC ES.
Votre expérience vous dira que les

Fèves au Lard de Clark se vendroat
plus rapidement que les autres.

Elles sont annonoies d'une maniè-
re qui tient le consommateur toujours
eni contact avec elles, elles ont uue
qualité insurpassable et une réputa-
tien publique de plusieurs années.

Un stock bien rempli d'ar icles de
-CLARK signifie pour vous un grand
pas dans la voie du auoôm.

W. Clark, Limited
MOINTREAL

Le 1PriVt Immobilier, Limitée
244 Rue Ste-Catherine Est,

Montréal.

BUREAU DE DIRECTION.
priidsuts 1 Mj-,& -p.. tiauvan, pharmacieniancieuêdiavin; Vima-Présidoeut s . 1.-A. 4a5

vallée, maire de Mouaitéai ; Socritair-rs
rie, t à. &rthnr Gagné, avocat ; Directeurs, si
a. ig. Geoffrion, anc président de ta Chambre
de C.amnercdu Di.trict dv M.ntréal, memàbre
de la Commission du Kivre de Montréal; M. le
Dr J.-O Goyette, ancien maire de. M qog ; M le
Dr P -P. Rengud, apItaListe M. b.. Fontaine.
dlrecteur-gerant de "Tbe Canadia Adver iig
i.iiited" ;Citant s M. 4,-W Gauvin,, ex-Innpctear et surintendant de la Metropolitan ie
lut Co.

si VOUS AVEZ BESOIN DE CAPITAL
pour acheterunoe propriet. ou pour vo.nsbàtir
inscrivezet' usnau "Prit Imamobilier. Uuitie."I
qui vous prêtera ce captt ti .,dna intérêt, avec

gradeh.fac4lités de reiiburioemeut
lSfadilitésde rem nt ent des-pré'. laits

à te es s parie "Pi mblane, Umintà."
saont teeq elle. rpir Mâatent à pî u près
l'latr qne l'on aurait à payer sur un emprunt
ordinaire.

RIPRESENTANTS DEMNDES.-Ue "Prit
immebihe. Uimit6s" n'a pase encore d'ageuce
dan». touse Dtstrsî tu et est disposé à entrer en
Iorparlersavec deu représentants bien quail-

Eselvez eu téléphonez pour avoir la
brochurette explicative gratuite.

16 oz. Carrées. Triple concentré.
2 OZ. Rondes. Quintessences

2J CI Rondes. Quintessences
5 0z. Rondes. Quintessences
8 oz. Rondes. Quintessences

12.00
14ç
2.19
3.75
6.67

4 or. Carrées. Quintessences. Bou-
chons émeri 3.75

8 oz. Carrées. Quintessences. Bou-
chons émeri 7.50

2 oz. Anchor. I.0fi
4 oz. Anchor. 1.75
8 oz. Anchor. 3.00

16 oz. Anchor. 6.00
2 oz. Golden Star "Double Force" o.7
4 oz. Golden Star "Double Force" 1.25
8 0z. Golden Star "Double Force" 2.25
16 oz. Golden.Star "Double Force" 4.25
2 OZ. Plates. Soluble. 0.75

v 4 Oz. Plates. Soluble. 1.25
8 oz. Plates. Soluble. 2.25

i6 oz. Plates. Soluble. 4.25
i oz. London. 0.50
2 oz. London. 0,75

Extraits à la livre de $1.00 à 3.00
Extraits au gallon de $600o à 24.00
Mêmes prix pour extraits de tous fruita,

Moutarde Française. La grosse
Pont Mustard, 2 doz. à la ce 8.40
Sma1 Mustard, 2 doz. J la cse 7,80

Medium Mustard, 2 doz. J la ce io.8o
Large Mustard, 2 doz. à la cse 12.00
Tumblers Mustard, 2 doz. à la cse io.8o
Muggs Mustard, 2 doz. à la cse 13-20
Nugget Tumblers, 2 doz. à la cil 13.20
Athenian Tumblers, 2 doz. à la cse 13,20
Gold Band Tumblers, 2 d. à la cse 13.80
No 64 jars Mustard, i doz. à la cse 18.00
No 65 jars Mustard, i doz. à la ce 21.00
No 66 Jals Mustard, 1 doz. à la ce 2,4.00
No 67 jars Mustard, 2 doz. à la ce 13.20
No 68 Jars Mustard, i doz. à la esc 15.00
No 69 jars Mustard, i doz. à la ce 24o
Molasses jugs Must., i d. à la csc 21 .00
jarres i gai. Mustard, i d. à la e 36.00
jarres J gai. Mustard, i d. à la cse 54.00

Vernis à chaussures. La doz.
i doz. à la caisse.

Marques Froment. 0.75
Marque Jonas. . 0.75
Vernis Militaire à l'épreuve de l'eau. 2.00

MATTHEWS-LAING, LIMITED.
Montréal. Canada.

Lard en Baril Marque "Anchor"
Lard pesant, Canada Short Cnt,

Mess brl. 35/45 30. 00
Lard pesant, Canada Short Cut,

Mess ý/ brI. 15.50
Lard pesant, Canada Short Cut,

brl. 45/55 .29.00
Lard pesant, Canada Short Cut,

Lar;d pesant. Brown Brand, désos-
se, tout gras, brl. 20/35 28.00

Lard clair, esant, brl. 2o/35.
Picked Rolîs, brî. 28.50
Lard à fèves, (petits morceaux,

mais gras), brl. 23.50
leavy, clear fat backs, 40/50 27.50

Heavy, cîcar fat, backs, 60/70 27o

Saindoux Comnposé Raffiné, choix.
Marque uAncho.n. -

Tierces, 375 Ibs. - lb). o. lo1
Boites .5o Ibm. net (doublure par-

chemin) o. îo5
r'ineftès, 5o Ibo. net (Tinette imi-

tée) o.Iol
Seaux de bois, 20 Ibo., net $2.15 0.101
Seaux de fer-blanc, 20 Ibm. $2.05 o.1o*

GHOOOLAT~ELIE
Due S EPILCIEUÎs

Pour toua les

Besoins de la Cuisine
Tablettes 4è X lb M

FabriquE par

JOHN P. MOuT &_ CO,
HALIFAX, N. Ml.

J.A.TATLOR, Agen , Nontrf ai

Caisses 10 Ibs. tins, 6o lbs. en cais-
ses, bleu MI1

Caisses 5 Ibo. tins, 6o lbs. en cais-
ses, bleu o.li

Caisses 3 lbs. tins, 6o Ibe., en cais-
ses o.111

Briques de saindoux, 6o lbs, en
caisse 0.12

Saindoux Marque "Anchor" (garanti
pur).

Tierces, 75 Ibo. 0.151
Botes, S0 Ibs., net (doublure par-

chemin) 0.154
Tinettes, 5o Ibs., net (tinette imi-

tée) 0 5
Seaux de bois, 2o Ibo., net (dou-

blure parchemin) $3.15 o.I5Î
Seaux en fer-blanc, 20 lbs.

brut $1.05 0o:151
Caisses, io Ibs., tins, 6o Ibs., en

caisses rouges o.1î6
Caisses, 5 Ibo., tins, 6o Ibi., en

caisses rouges o.1î61
Caisses, 3 Ibs., tins, 6o Ibo., en

caissc o. 16f
Saindoux en carré d'une livre, 6o

lbs., en caisse o. 161

Viandes fumée.
jambons: Première qualité.

Extra gros, 28 à 40 lbs. o.î16
Gros, 20 à 28 lbs. 0.17
Moyens, 15 à i9 Ibs. o. 181
Petits, Io à 131 Ibm. 0.19

Jambons désossés, roulés, gros
16 à :95 Ibs. 0.19

jambons désossés, roulés, petits 0.21
() à 12 11)5.

Bacon, Spécial Rose Brand 0.22
Biacon Anchor Brand, à déjeuner,

sans os, choisi 0.19
Bacon Brown Brand, à déjeuner,

marque anglaise, sans os, choisi o. 17
Bacon Windsor, dos pelé 0.22
Bacon Windsor, sans os 0.24
jambons de Laing, choisis, Pique-

que-Nique", 10 à 14 lbsr-- 0.15
Petit bacon roulé, épicé, désossé,

8 à 12 lbs. o. 16
Bacon choisi, Wiltshire, coté, 50

Ibo. 0.20
Cottage Rolîs .0.19

Saucisses fumées.
Ilologna (Bondon de Boeuf) o.oo
Bologna (Enveloppe èirée) o.o8.3
Brunswick (Beef Middles) o.o8
Frankfutrts 0.11
Polish- 0.09
Garlic 0.09
Empress (Poulet, jambon et Ian-

gue) doz. i.10o

. 13
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CI LLETTS -j YE

U# des MW Usages de la Lessive de <ilHett
EPICIERS,@. La Lessive de Gillett peut être recëfi-m'andée
comme .xtçuinateur certain des rats et des souris et elle

17' n'arin ds dsaantages d'un poison. La manièr de 1'em.
p loyer est simple. Répandez un peu de Lessive dans'et
autour des trous creusé& Par les rongeurs. En plus de cela,
tracez, un cercle d'un quart de pouce de large avec de la
Lessivesur u~ne planche mince d'environ un pied carre, puisL~y' %mettez, dela viande ou du fromage au centre. En appro.

IL 6 chant de l'amorce, les rats auront les pieds brulés et toute
YONTO ON la colonie, grande ou petite, disparaîtra immédiatement.

* REFUSEZ LES SUBSTITUTS.

LA LESSiVE DE GILLETT CONSUME LA CRSS
E EW GLLETT.- COMPVAY ILMITW
wI.mUPBO 11FORONTOP ONT. mo4im.

Un poisson retire de l'eau'depuis cinq'minutes
ne peut Ps. &voir.-une saveur marine plus__

BRUNSWICK.
La saveur eut conservée grâce à l'emiloi

des méthodes le-% plus récentes et les pini wio.
derneade préparation et d'empaquetage- im- an
médiatemeut après que le poisson est sorti

UN Oit.de l'eau...

Sardines à l'huile MARQUE BRUNSWICH
un de nos meilleurs irticles, tient le premier rang parmi les sardines mises en

conserves au Canada. Elles se vendent à un prix modéré et rapportent un bon profit.
Notre longue expérience et nos grandes usines moiernes nous permettent de livrer nos aliments marins,

aussi près de la »perfection qu'il est possible.
NOS approvisionnements se composent des prises de premier choix des pêcheurs ; eu prises sont faites

dans %. voisinage de nos usines
Connus et apprécia dans tout le Canada.

-Nos_ ARTIOLES ait VENDANT LE MIEUX *
X< Sardines à l'Hugoe

Fin- Haddies X~ Sardine à la moutarde Hareng salé et fumé
-Harems à la Sauce Tomate (bottes tondes et ovales) Peigne. (clamas) et Pétoncles (scailops)

CO~ORSBRO8*, LTD., Blacks' Ilorboùr, N. B.
0ENR @NOS-, Men61tr*al.- 0. M. U. HILLOOAT, Sydney. - A. W. HUSAND, Ottna. - JAS. HAYWOOD.

Toronto. -OHAS. DUNOAN. Wimnlpg ORANT OXLEY & ce., emaila. N*.- . DE OARTERT. Kinatn
*UOHfANAN &. AHERNI 0.6lk. "J. L. L@VITT, yam..Ih. j- SHALLOROSS. MoOAULAY, Omlary, 1H8
TON & YOOKNEY, Uricne., Alfa.

r
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Commerce, Finance, Industrie, AAurnce, Etc.
ED1rEURS Il n'as dt

La Ceompagaie de Pubications des Marchands Ddtalieuro du
Canada, Ufidte,

Tmlephone BaD Est 1185. MONTREAL.
Motral et Banlieue, $2.80

ABONEMENT Canada et Etats-Unis, 2.00 PAR AN.
Union Postale, . Frs. 20.00•
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Toute mene oumenel est du entier.
L-boe-set e osS pas tant que les arrérages ne Sent

pas panes.
Tet obque pour palmuet d'aioe-e-nt doit ltre fait

parable "au pair A MoetréaL."
Cheques, madats, bons de gate doivent tre faits payables

à l'ordre de " Le Prix Courant .
Prire d'adresser lés lettres, etc., oimplement comme seit 1

l LE PRIX COURANT", Motral.
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LA VALEUR DELA VITRINE

Nous l'avons dit, -et le répétons, trop peu de marchands
se rendent compte de la valeur de l'étalage en vitrine. De
temps à autres, nous en verrons un qui semble apprécier son
efficacité comme vendeur, et il se donnera de la peine pour
maintenir une vitrine attrayante. La vitrine offre des avan-
tages précieux; et le marchand qui n'en profite pas, laisse
échapper l'occasion la moins dispendieuse, la meilleure mé-
thode de mettre sa marchandise devant le public local.

La vitride vide, même si elle est propre et bien astiquée,
ne vendra pas de marchandise, pas plus que le commis n'en
vendra parce qu'il a une belle apparence et qu'il est bien
mis.

C'est la montre qui fait vendre la marchandise, et la vi-
trine est le meilleur endroit pour la montrer. Là, plus qu'ail-
leurs, elle peut être montrée et vue avec le plus d'avantage.
La forme la plus simple de la vente par la vitrine consiste à
mettre les articles en vitrine et à les laisser faire le reste.

eci agirajusu'à un certain point, dans une certaine mesu-
re, mais l'efficacité peut en être augmente matériellement
par le marchand lui-même s'il veut s'en donner la peine.

Lune des plus grandes aides à la vente par la vitrine
est certainement l'usage de pancartes descriptives.

Chaque article mis dans la vitrine devrait être accompa-
gné d'une pancarte. La simple exhibition d'articles sans en
donner de description, c'est déjà quelque chose si les pas-
sants connaissent les articles. La montre sert alors à
rappeler un besoin possible de l'article, et il peut s'ensuivre
une vente. Mais si la personne qui s'arrête pour regarder la
vitrine- ne connaît pas la marchandise étalée, ou ignore une
des marques particulières, l'étalage ne donnera que peu de
ventes à moins que des explications ne soient fournies d'une
manière ou d yl'autre.

Pour l'acheteur probable d'un complet, les articles nou-
veaux et valiés sont d'un grand intérêt. Cependant beau-
coup de ceux-là n'ont pas qualité pour distinguer les points
les plus importants de coupe ou de fabrication. Celui qui
n'est pas tailleur ne saisira pas tous les arguments qui peu-
vent plaider en faveur d'un article d'habillement. Le style
même de celui montré en vitrine lui échappera.

Nous ne conseillons pas de recouvrir l'article de pancar-

tes en vantant les vertus et attirant l'attention sur le patron,
la coupe et le -prix. Mais nous conseillons d'attirer l'atten-

tion des observateurs sur tous les points saillants, au moyen
d'une pancarte bien faite et élégante. Les passants la liront

et en chercheront la preuve en regardant de plus près à l'é-
talage.

Un bon moyen d'attirer le regard, est de relier au moyen
d'un gallon ou ruban, la partie du costume la plus attrayante
à la pancarte explicative. De cette manière, les points peu-
vent être illustrés presque aussi clairement que s'il y avait
dans la vitrine même un vendeur pour donner les explica-
tions.

Voilà l'un des moyens d'employer la pancarte avec avan-
tage. Cette pancarte, c'est la voix de la vitrine, c'est elle qui
parle aux curieux qui s'arrêtent devant elle. Cette voix, com-
me celle du vendeur, du commis, doit être claire et facile à
comprendre. En d'autres termes, la pancarte de vitrine doit
être simple et facile à lire. Elle ne doit pas être faite de ma-
nière à faire voir jusqu'à quel point on peut y mettre de
l'art.

On verra toutefois à ce que l'inscription soit exempte
de fautes d'ortographe.

Tous les magasins reçoivent des cartes, des cartons
plus ou moins unis sur une face. On ferait bien de les con-
server pour s'en servir à l'occasion comme enseignes pour
les vitrines.

D'autre part, tout ce qui sert génralement à l'étalage,
sous forme d'acc'essoires, devrait être conservé dans une piè-
ce à part, afin de pouvoir, au besoin, le retrouver chaque fois
qu'on prouve le besoin de s'en servir.

ec un peu de pratique, quiconque peut devenir bon
dessinateur de pancartes,.et celles-ci ajouteront uie graide
valeur à l'arrangement des vitrines.

L'impression faite sur l'esprit d'un client par ce qu'il a
vu, aura plus d'affet que celle créée par ce qu'il aura pu en-
tendre. Ainsi, votre vitrine peut encore vous créer des clients
même après que Wmagasin aura été fermé; par conséquent,
ne négligez pas vos vitrines.

UN CATALOGUE PRECIEUX

La maison E. C. Atkins & Co., manufacturière de scies
et outils, à Hamilton, Ontario, vient de publier son catalo-
gue de Foreuses pour 1914, et elle se fera un plaisir d'en
adresser un exemplaire à tous ceux qui lui en feront la de-
mande.

Le catalogue est superbement fait, illùtstré à profusion,
et les marchands de quincaillerie trouveront avantage à le
consulter, nous en sommes convaincus.
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-AYEZ LOEIL O'UVERT

On. raconte qu'un épicier, tellement occupé des petits
détails de son commerce, ne trouvait pas le temps de gagner

- d'argent. ~ , ____

Mais lorsqu'il consentit à analyser ses méthodes,. son
commer'ce-et lui-rnème, il s'aperçut qu'il pouvait-se déchar-
ger d'une partie .des petits détails. sur un garçon à $3.oo par
.maine.

Il commença alors à comprendre que son prinipal dé--
voir était de diriger, de penser, de s'ingénier à trouver 'pour-
quoi certaines choses devaient être faites, et comment les
faire le plus avantageusement.

II comprit que n'importe qui pouvait faire les différentes
choses nécessaires, pourvu qu'il en indiquât- le moyen. Il
cessa de 'faire le-travail du garçon de magasin et s'occupa de
gérer ses affaires.

Il est aujourd'hui très à l'aise sous le rapport de la for-
tune et à la tête d'une .exploitation qui lui rapporte eh pro-
fits une plus forte somme qt-celle que représentait tout
son stock au début.

Les exetnples de la sorte sont nombreux, plus nom-
.breux 'qu'on ne le pense, et nous en citerons un autre très
frappant.

Un jeune étranger arriva ici il y a quelques années avec,
pour tout avoir, la somme de $3.oo, et, comme vocabulaire,
pas un seul mot d'anglais. Il obtint de l'emploi chez un de
ses compatriotes, où il apprit le commerce d'épicerie. Il n'a-

-vait-pasencore-vingt-ansrque-son-patron-en-fit-le-gérant-de
sa maison. A vingt et un ans, il était nommé gérant d'une
maison beautcoup plus importante. Et aujourd'hui, à vingt-
trois ans, il administr.e une maison au capital de $250,ooo et
qui emploie 75 personnes.

Si vous lui demandez comtpent il est si bien parvenu, il
vous dira qu'il s'est toujours fait un devoir de chercher à
connaitre les résultats de ses efforts.

Dans chaque maison où il fut employé, il a voulu se
rendre compte des catégories de marchandises payant un
profit et combien de profit. Cette information, il la cher-
chait tous-'les jours sans se lasser.;

11 a aussi voulu savoir si une marchandise ne donnant
pas de profit étant cachée, pouvait'en donner une fois mise
en évidence, et si elle continuerait à donner le même profit
une fois remise à l'arrière plan pour céder la place à une
autre.

Il a exigé dés rapports lui démontrant si le commis No
i donnait des profits. Lorsqu'il est arrivé à déconvrir que
tel ou tel autre employé donnait le plus de prufnt, il l'à duun
comme exenple à tout le personnel, et il a demandé qu'on
l'imitât.

Il est à notre connaissance qu'un détaillant dut avoir re-
couis à un de ses fournisseurs pour résoudre un problème

,"ui, il s'en rendait compte, l'entrainait en arrière au lien de
l'aider à avancer. Son chiffre d'affaires augmentait- beau-
coup plus que ses dépenses - mais, à la fin de l'année, il ne
trouvait pas la' somme de profits qu'il croyait avoir.'

Il faisait un bon commerce, il travaillait ferme, cher-
chant toujours à améliorer soit administration Il était ingé-
biewx, industrieux, habile. Cependant, il ne gagnait pas d'ar-
gent.

Lorsque son fournisseur lui envoya un comptable ppur
reviser "ses livres, celui-ci s'aperçut que ces livres ne lui di-
saient rien de' ses affaires. Il tenait des comptes qui ne comp-
taient pas

Ainsi, il ne pouvait pas dire, d'apiès ses livres, seil lui
était 'profitable a'taler une' certaini catégorie de marchan-
dises en vitrines, annonçant une forte rédu' tioùi du prix

marqué, et de nanière à attirer une clientale partiçulièr à
son magasin.

De fait,*il ne savait rien de certain.
Il usait son énergie, son enthousiasmee et son cerveau à

d.esser des plans et à faire des choses qui le conduisaien
nulle part.

Avec l'aide du comptable, il inaugura -un' système de
comptabilité qui lui assu.a des états précis sur 'lé résultat de
ses ëfforts de -chaque jour.

Alors, il fut capable de savoir, à peu de frais, quelle ca-
tégorie d'articles lui donnait les meilleurs résultats, le plus
de profits.

Aujourd'hui, la différence se voit' à son livre de banque
et à sa magnifique propriété, car ses affaires ont plus .que
quadruplé depuis deux ans.

Cependant, il est toujours le même gérant, dans le niè-
me magasin, vendant les mêmes marchandises. il a tout sim-
plement éliminé les méthodes qui -ne-lui étaient paq profita.
bles. Il ne manquait: pas de 'compétence auparavant, il n'est
pas meilleur adminiistrateur. Seulement, il agit en pleine lu-
mière, il a lei yeux grands-ouverts.

UNE ·APPRECIATION LOYALE

Le rôle du journial de c mmerce est apprécié de diverses
manières par les hommes d'affaires,' et' son sort est plus ou
moins influencé par les luttes que lui lIyfeutses concurrents.
Au cours de notre carrière, nous avons dû subir le 'sort com-
mun et les avatars et les*horions ne nous ont pas manqué.
Mais conscients de notre.devoir, et guidés par la lumière des
faits, nous n'avons cessé de tendre tous nos efforts vers la«
plus grande amélioration des méthodes profitables au com-
merce auquel notre' journal s'adresse. Nous nous targuons
d'avoir fait un, grand pas 'dans icette voie, malgré tous les
obstacles qu'on s'est plu à y semer. Notre champ d'action
s'esk agrandi dans une belle proportion, .et nous sommes
f6 eureux de pouvoir dire que, en dépit des luttes déloyales qui
nous sont suscitées par la jalousie et le dépit, notre oeuvre
est hautement appréèiêé par les gens sérieux que rien 'n'ih-
fluence que leurs intérêts bien compris.

Nous n'en voulons d'autres preuves que les nombreuses
et sincèrss félicitations qui nous viennent de partout, et-la
lettre suivante particulièrement:

Québec, le 6 décembre 1913.
"Le Prix Courant",

Mouéal.
Messieurs,

J'ai le plaisir de vous prier de trouver ci-inclus un chè-
que-de banque en parfait paiement de compte au 15 juin
1914.

,Je profite de l'occasion pour vous féliciter de la manière
dont'votre journal est rédigé. Vos .consels au commerce
sont toujours très à propos.

-Veuillez accepter mes meilleurs souhaits de succès.
Votre abonné dévoué,

C. A. PARADIS.
D. C. A,-P.

S. L. B.
C. A. PARADIS,

Négociant.
Farines, foin, grains,

provisions et poissons.
81 rue Dalhousie, Québec.

Ce témoignage non sollicité se passe d'autres comuen:
taires.
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RECORD FOUNDRY AND MACHINE CO.

M. Alexandre Dussault, dont nous publions ici le por-
trait, est le gérant bien connu de la Record Foundry and Ma-
chine Co., pour le district de Montréal.

Dans sa nnfacture de Mntreal, tou comme dans cel-
le de Moncton, N. B., la Record Foundry a:Gl Mirchine Co.
se tient à la hatteur de sa réputation quant à la fabrication
de ses poêles de cuisine "Jeanne d'Arc" et autres marques
populaires. Le poêle de cuisine "Brilliant", qui sera bientôt

M. ALEXANDRE DUSSAULT, Gérant de la Record
Foundry and Machine Co. pour le district de Montréal

mis sur le marché, sera sans doute aussi favorablement ac-
cueilli que les autres produits de l'entreprenante compagnie
qui est connue d'un bout à l'autre du Dominion.

Pour la commodité de ses clients, la compagnie a ré-
cemment ouvert de nouvelles et modernes salles'de vente, au
No. 48o de la rue St-Paul (près St-Pierre), où l'on pourra

presque toujours rencontrer le gérant général qui se prête
de bonne grâce à démontrer et à expliquer les mérites du
magnifique assortiment de poêles de cuisine, poêles de

E TUDES

L'Ecole des Hautes Etudes Commerciales de Mortréal
est entrée dans sa quatrième année le 4 du mois d'octobre
dernier. De nombreux élèves ont fréquenté ses classes du-
rant ce laps de temps, et les examens qui se sont succédé
depuis l'ouverture des cours, ont démontré que maîtres et
élèves avaient fait du bon travail.

La tâche d'une écoTe-de ce gente est de former des élè-
ves capables de remplir toutes positiors dans le monde
commercial du pays et de l'étranger. Or, la nôtre existe dé-
jà -depuis assez longtemps pour avoir fourni des élèves ca-
pables de démontrer que l'enseignement qu'ils ont reçu leur
permet de remplir telle ou telle autre position à la satisfac-
tion 'des -intéressés.

L'Ecole des Hautes Etudes Commerciales de Montréal a
été construite et est entretenue à même le budget de la pro-
vince, c'est-à-dire que ce sont les contribuables de cette
province qui en ont payé la construction et sont appelés en-

core tous les jours à contribuer à son entretien. C'est donc
l'école de tout le monde.

Puisqu'il en est ainsi, ne serait-il pas rationnel que nos
commerçants et industriels, à quelque race ou religion qu'ils
appartiennent, fissent en sorte de donner aux élèves sortant
de l'Ecole des Hautes Commerciales, l'occasion de démontrer-"--
ce dont ils sort capables dans la pratique? Nous cherchons
sans cesse, tous tant que- nous sommes, à retirer le plus de
bénéfice possible de ce que nous sommes appelés à donner.
Nos hommes d'affaires mettraient donc un fois de plus cette
coutume en pratique s'ils ouvraient leurs poites à ceux à qui
ils ont procuré l'instruction et l'éducation, de préférence aux
autres ayant suivi les cours d'une institution distincte, mais
dont ils ne connaissent qu'imparfaitement la méthode et le
rouage.

En dehors de l'intérêt direct à retirer de la pratique que
nous suggérons, il y aurait encore la question de justice en,
vers l'institution populaire, par le seul fait d'encourager le
élèves d'une école établie et soutenue par les citoyens d
toutes races et de toutes croyances, et qui composent I
population de notre province.

LL S

La "Gazette du Canada" publie les nouvelles chartes ac-
cardées sous le sceau du secrétaire d'Etat du Canada. Voici
celles qui ont trait aux nouvelles compagnies ayant leur
principale place d'affaires dans la province de Québec.

"Brick & Construction Products Company of Montreal,
Limited." - Pour entreprendre toutes sortes de travaux
de construction sous toutes les formes en général. Capital-
actions, $6ooooo, à Montréal.

"The Canadian Fiieproofing Company, Limited."-Pour
faire le commerce -de manufacturiers de planchers à l'é-
preuve du feu, en brique ,terra-cotta, tuile, canaux et tuyaux
d'égouts, ainsi qeu tous les produits de nature simiilare.
Capital-actions, $250,000, à Québec.

"Transcontinental Construction Company, Limited."-
Pour- faire affaires comme entrepreneurs de construction,
réparation et modification de' travaux publics et privés de
toutes sortes. Capital-actions, $soooo, à Montréal.

"Biggar-Medicine Lake Land Co.' Limited."-Pour faire
le commerce de terrains et immeubles en général et dans
toutes ses branches. Capital-actons, $12o,ooo, à Montréal.

"The International Feature Film Corporation, Limited."
- Pour fabriquer et faire le commerce général de pellicules
(films) de vues animées. Capital-actions, $2oo,ooo, à Mont-
réal.

LE PARC ALGONQUIN

En vertu d'un ordre en Conseil passé récemment par le
gouvernement provincial d'Ontario, le nom de Algonquin
National Park of Ontario a été changé en celui de Algon-
quin Provincial Park. Ce parc est l'un des plus sauvages et
des plus fascinants de la réserve publique au Canada, et est
de plus en plus populaise auprès de l'armée toujours gran-
dissante des touristes d'été, de ceux qui aiment la campagne
sauvage et sont toujours à la recherche d'une place d'ane-
ments. Le parc est situé à une altitude de 2,ooo pieds 7u-
dessus du niveau de la mer et couvre une superficie de

1,344,000 acres, soit environ 2,J00 milles carrés. La compa-

I gnie du Grand Tronc est la seule qui atteigne ce district
qui, en plus d'être un endroit de pi édilection pour l'été, est
considéré comme l'un des plus attrayants pour les sports
d'hiver en Amérique. L'hôtel - The Highland Inn - qui'est

administré par la compagnie du Grand Tronc, est ouvert
tout le long de l'année pour la commodité des voyageurs.

iF
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TOLE -A L'EPREUVE DE LA ROUILLE l'élevage des renards, Visons et autres-'asi > fo
Capitalactiin9, $2ooo, à Rock Island, distr ict de, St-Fran-

- çois.
"La Compagnie de Béton de St-Joseph de Beauce",' pour

La question de la corrosion. de la tôle acier toutouvrage en béton.-Capital-actions,
une de celles qui ont causé le plus d'ennui$- aux tôliers e! -Joseph de -Beace.'
ceux qui emploient la tôle. Des efforts ont été faits par diffé- "White Smelting and Refining Works Limited",
rents métallurgistes pour. découvrir q»elque panacée efficace
pour cet ennui, mais ordinaiiement-sans beaucoup de résul-
tata. Enfin, en dernier lieu, .une feuille de tôle.est offerte aucommerc qufi poeepu stsasnsréutt:. son de Valance et'Schwartz, pour fouiller, fondre, amalgamer,commercle qui-promet de plus satisfaisants résultats:.. c'est
une feuille de tôle mélangée de cuivre et qui est offerte-sous
la marque de "Keystone" par les agents canadiens de la

"American.~~~~~ She i lt o",d itbrqivient. 'Montreal -Builders, Limited", pour faire le commerce"Amserican: Sheet & Tin Plate Co.", de, Pittsburg, - qti vien
de publier un pamphlet avec- illustrations photographiques toute sot rob.
montrant les essais faits par la température actuelle s'éten-o
dant sur-une période de deux ou trois ans. Il semble qu'il a "Gadbois Limitée" pour faire le commerce et réparer
été démontré très clairement par ces essais et expériences, les automobiles et toutes autres voitures automatiques. Ca-
qu'une quantité.limitée de cuivre introduite dans la tôle pen- pital-actions, $.sooo, i Montréal.
dant qu'elle était en fusion avait un effet remarquable. sur le
produit achevé et donne une tôle qui a beaucoup plus de Limitée" pour faire le commerce de sucre, sirop, eaux de
pouvoir de iésistance contre la rouille que les ordinaires tô- a
les d'acier obtenues d'après les procédés B'essemer -ou à commerce d'épicerie en groset en détail. Capital-actionS'
Foyer Ouvert, FoyerOuvet. .$20ooo, à Ste-Aune de Beaupré.>

Cette méthde de traitement de* l'acier parait ouvrir de
nouvelles lignes et les manufacturiers doivent être félicités "Compagnie Electrique de Ste-Edwilge, Limitée."
sur le développement d'une tôle ayant d'aussi excellentes
qualités, telles que démontrées, et à un coût extra si limité. voirs d'eau pour force électrique ethydraulique. Capital-

Jusqu'à présent, les qualités spéciales de tôles qui ont
été offertes pour leur plus longue- durée, ou pouvoir de résis- "Compagnie Sportive de Québec, Limitée."-Pour éta-
tance contre la rouille, ont commandé de bien plus hauts prix blir un club de sports. Capital-actions $3,boo à Québec.
que les ordinaires tôles d'acier, mais nous comprenons que "Nash & White, Limited."-Poùr entreprendre et exé-
ces tôles à 'mélange de cuivre so-nt cotées à un extra coût cuter des contrats de constiuction en général. CaptaI-actions
presque nominal sur nos tôles d'acier ordinaires obtenues $20,, à Montréal.
par le procédé à foyer ouvert. Le pamphlet illustré sera in-
téressant pour tous ceux qui emploient et vendent les tôles acu dia otel Regist e p y Lii. BiPou
noires et galvanisées, et spécialement pour ceux qui ont be-
soin de tôle pour les travaux exposés aux intempéries. Ce st
pamphlet sera envoyé par la poste sur demande faite à B. &
S. H.- Thompson & Co., Ltd., Montréal, agents vendeurs
pour l'Est du Canada. "The Uiles Falls Water Power Company."-Pour ex-

ploiter des chutes et pouvoir d'eau et en commercer. Capital-
actions $too, à Sherbrooke.

"La Compagnie de la Rivière Kiamika, Limtée.",-Pour
COMPGNIE INORPOEESfaire le commerce et manufacturer le bois et vendre des

pouvoirs d'eau. Capital-actions, $25,ooo, à Val Baosette.

"Montréal Foncier, Limitée.-Pour faire le commerce

acqmubrles aaes cndul.Citdanl-acitédeMntsla

Des lettres patentes ont été émises par le lieutenant- d m- os ls o Mont-
gouverneur de la provinced de Québec, incorporant:etz f ,

"The Warwick Woolen Manufacturing Company", pour "La Manufacture de Conserves.de St-Joachim, Limitée."
confectionner des étoffes en laine, et.'en faire le commerce -Pour faire le commerce et manufacturer des conserves de
en gros-et en--détaiL-apital-actions, $4,9,oo, à..Wadrwick. fruits et légumes en conserve. Capital-actions $2oo, à St-

"Wasserman Medical Institute Incorporated", pour fon- Joachim.M

"der et maintenirG des dispensaires pour soigner les personnes "Dandurand Land Company, Limited."-Pourt-faire. le
atteintes de maladies vénériennes ou autres maladies nonues e r atatis

contagieuses. Capitalactions $ooon, à Montréal'\Mo
Comagnie Là Canadienne Limitée", pour faire lefe o e e c o a

oJavelle etmmube tous leste prouit de lmeermeainsique fire l

blir un club politique et social. Capital-actions $-atos à
tion$, $iooSooo, à Québec.Beaupr

Economical Gas Power Company", pour exploiter les "La Compagnie J A. Gaulin, Limitée.-Pour établir et
patentes et procédés spéciaux pour usage et la destructionir er emsu l it de ou
de la -tourbe, devant se transformer en gaz commercial. Ca- levirs 'esaup lurre ectr 'i ure en gfrauriu. Capital-
pitl-actions, $ooooo, à Montréal.à tedi

iruncclubsde sprts. Capital-ations $3,t0,e Québec.

"La Mont-Royal, Limitée,m pour faire le commerce d'hô-ene
telies et restaurateurst dans toutes ses branches. Capital-ac- "La Compagnie Mutuelle Universelle, Limitée", pour
tions, $2oooo, àp Montréaay po faire le commerce des immeubles dee général et sous toutes

Standard Fur darming Company, Limit'd", pour faire ses formes. apitalactions, $.iono,ooo, à Montréal.
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CE. QUEST LA PUBLICITE

La publicité, c'est Mercure s'associant à Hercule et à
Mars piur insuffler la vie à l'entreprise nouvelle. Mercure
donnant .son intelligence et son raisonnenent, Hercule sa
force et'sa résistance, Mars sa combativité* qui doit refouler
la concurrence. LU publicité, c'est, à la fois, le levier et le
point d'appui que réclatait Archimède pour soulever le
mondeC'est le coefficient magique qui bouleverse les lois
de 1'ofre et de la demande. C'est la force magnétique qui
attire l'aceteur chez vous, c'est l'art de donner une plus
grande valeur à une chose, de la faire désirer, en un mot, de
la vendre. '

Lapublicité, c'est le porte-voix qui clame votre nom
aux .uatre coins du monde; c'est la trompette de la Renom-
mée qui scnne pour vous l'arrivée au succès. C'est le phare
commercial qui, par son éblouissement, fascine tous-les re-
gards, qui éclaire les acheteurs et leur montre la route de
votre. firme. C'est l'aimant qui attire et retient vos clients, la
def qui-ouvre toutes les bourses, l'arme défensive la plus
puissante que renferme l'arsenal des affaires.

Mais la publicité est surtout la meilleure école de la
for.ne.

Avez-vous déjà remarqué que, dans tous les actes de la
vie, chez tous les individus et dans tous les domaines, à tou-
tes les latitudes et dans tous les coins du monde, tout est
publicité?

Le luxe dont on entoure le baptême, le mariage et les
funérailles., est une publicité en faveur de votre amour-pro-
pre, demême que le soin que vous apportez à vous vêtir est
une réclame en faveur de la valeur de votre rang social. Ne
dit-ou pas à juste raison que "L'habit fait le moine"?

Même les souverains. et surtout certains empereurs, ai-
ment se tailler une publicité constante et gratuite dans . la
presse du monde entier qui se plait à reproduire tous leurs
gestes. Dieu lui-mên'e a besoin que l'on sonne les cloches.
a dit'Lamartine. Depuis que le monde est monde, tous les
humains subissent l'attrait de cet aimant qui vous attire jus-
qu'à la' renommée. ou... fait affluer l'or dans votre caisse.

La puhlicité moderne est toute-puissante, elle chasse
l'obscurantisme, elle est devenue scientifique et éducative,
elle recourt aux arts et consacre de jeunes talents. Dans un
autre ordre d'idées. elle est l'avant-garde du progrès. car elle
dévelonne -d- nnuveaux besoins.

La pulillcité est dans tout et partout: science d'une sou-
plesse absolue, docile sous toutes ses formes, elle accapare
le monde.

't ir ur c ..- rldigscingn~nd-r-alil: ni, nlivoir oea-
rantir aucune réussite de la transaction commerciale effec-
tuée. étant donné mie trno de fatcte,'rs cnmnimentaires in-
terviennent pour qu'il soit possible d'assurer le succès et le
rendement d'une annonce, telle est la tâche ardue du cour-
tier. Et. chose incrovable. ce rôle dfflste et tenu. tron son-
vent. chez nous.- par celui aui ne sait pluie de qnel bois faire
flèche. alors nue cette profession. toute d'honnateté. exige de
la part de celui oui la nratinue une réntitation d'honneur. sans
tache. puisou'il doit insuirer une. confiance, jamais assez
grande. nour réussgr dans son travail.Mais. en plus de sa
bonne rénutati6io.'le courtier ati s'occuoe de vendre des em-
placements d'annonée doit oosséder des connaissances vené-
rales très étendues: il doit avoir l'esnrit soinle. la rénlique
facile et sensée. l'argumýét dui 'franoe" et détruit toute cri-
tieue.'l est lAgiuér«se. pjôú écouler une marchandise s'of-
frant dans des n sneales. il soit nécessaire
d'être un, yendeur e hiière force.

Le eurtier. d'W$dantes aui iemnlit toutes les qualités
cue notus tenonï dlnuméïer doit forcément garner large-
ment sg vie puisqu'il représente un homme de valeur. Certes,

les courtiers d'annonces qui gagnent jusque $o.ooo par
an sont rares, mais ils existent. Que cette affirmation soit un
encouragement pour ceux qui se destinent à cette carrière,
laquelle vient à peinq 4e naitre dans notre grand pays, ruche
bourdonnante dacité-commerciale, où elle peut atteindre
des horiions s'étendant jusqu'à la richesse. Que celui qui
s'instruit et s'organise pour vendre des annonces persévère
dans son étude et son travail; il% est certain de réussir s'il est
homme: honneur. De tels hommes..tiennent à leur- heure,
car le champ d'action est vaste et la moisson se lève.

Beaucopp de commerçants, jusqu'ici réfractaires-à la: Pu.
blicité, luttent en vain contre l'obligation qu'il y, a pour eux,
s'ils veulent maintenir leur clientèle et l'aceroitre dentrer
dans la lutte contre la concurrence, par la réclame.

Si la publicité existe, c'est qu'elle est nécessaire à la vie
commerciale; si ellId( se développe, c'est qu'elle rend des sér-
vices. Or, il est incontestable que la publicité se développe
dans notre pays.

Il est une maxime américaine qui dit: Comment voulez-
vous que je vous fasse des commandes si je ne vous connais
même pas? Cette maxime est trop véridique pour être dis-
cutée, mais de plus en plus elle gagne en valeur, car la con-
currence s'accroit chaque jour.

Sans publicité, vous êtes perdu dans la masse de vos
concurrents. Vous figurez l'épinple enfouie dans une botte
de paille. Avec de la publicité, vons restez cette même épin-
gle enfouie dans cette même botte 4e paille, mas vous vous
"électrisez"; vous vous agitez. Vous piquez la curiosité du
client qui, malgré lui, si vous êtes adroit, par un mouvement,
même réflexe de sa psychologie, sera obligé de "sentir" vo-
tre existence.

En faisant de la publicité, le produit que vous vendez ne
devient pas meilleur, mais se fait mieux apprécier. Tout est
là-

L'EXPOSITION DE QUINCAILLERIE

Les apprêts pour l'exposition de quincaillerie à Ottawa
progressent très rapidement. Un très bon comité a été orga-
nisé à Ottawa parmi les manufacturiers de cette ville qui
prendront part à cette exposniton.

Des invitations ont été envoyées à quelques-uns des
hommes publics les mieux connus, leur demandant d'adresser
la parole aux marchands et autres qui assisteront à l'exposi-
tion. On espère que l'hon. R. L. Borden acceptera l'invitation
d'ad.esser la parole au lunch qui sera donné, et Sir Wilfrid
Laurier a eu l'amabilité de promettre au comité qu'il y assis.
tera..

Pour la réception des dames au théâtre, en dehors des
personnes déjà mentionnées, il y aura un gala inusité. Cy.
Wayman, le poète, a eu l'amabilité de promettre de faire un
discours et réciter quelques morceaux originaux et bien sen'
tis. .

Les marchands qui veulent s'y rendre. devraient«donier
leurs noms à M. J. A. Beaudry, 8o rde St-Denis, Montréul
aussitôt que possible, afin de pouvoir prendre tous les arran-
gements pour les accommoder - soit sur le train spécial dei
quincailliers ou soit à Ottawa.

La date de l'exposition est du 16 au 21 février 19t4.

LE MARCHE AU THE

On ne signale aucun changement survenu durant la se-
maine écoulée, sur le marché au thé.-qui reste très ferme.
Dans les cercles locaux on suit avec beaucoup d'attention«
les moindres mouvements des marchés primaires.

LE PRIX COURANT, Vendiédi 12 Décembre z9ij;
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LES POISSONS FLUVIATILES ET L'ALIMENTA-
TION PUBLIQUE_

Souvent, on s'est préoccupé des q imentaires de
la chair des poissons;. pafois s"! nm f
tées surl'inconvénient possible de l'usage trop exclusif. ou
trop prédominant du poisson dans le régime alimentaire.
Rien, cependant, ne justi6e la moindre appréhension à cet
égard. L'expérience, commencée sans doute dès les emniers
âges du monde,, s'est continuée chez une infinité'de peuples
sur une telle .échelle, à travers les siècles, qu'il n'est difficile
à personne de se former une opinion solidement appuyée
sur les faite. A la vérité, dépuis Hippocrate, on a signalé,
sans la moindre preuve, le'chair de poispesra;omme l'excitant
d'une passion qui, d'ordinaire, ne doit pas.Utre excitée; on a
attribué à l'usage du poisson des maladis*tqui frappent les
habitants de la partie méridionale de Finmark et de quelques
régions de la Norvège (la Spedalsked et la Radesyge); on
a imputé à la chair du barbeau des a.ccidents dont plusieurs-
auteurs ont conservé le souvenir; mais ces accidents ont été
si rares, qu'on n'oserait jamais regarder l'imputation comme
fondée, pas plus que pour les miladies du Finmark, dont sont
exemptes les autres populations ichthyophages du nord de
l'Europe. Ce qui est plus certain, c'est l'effet, au moins désa-
gréable, produit par les oeufs d'un petit nombre de poissons
de rivière ou d'étang, ceux du brochet, par exemple, et du
barbeau.

Les anciens, et en particulier les Hébreux, d'après la dé-
fense de Moise, rejetaient les- poissons sans nageoireà et sans
écailles, les anguilles par exemple. La défense, d'après l'avis
de divers auteurs, était.une mesure d'hygiène. L'anguille, en
effet, est un poisson extrêmement,huileux, et l'on sait com-
bien les matières grasses, si délectables pour les hommes des
pays froids, sont répugnantes pour les habitants des pays
chauds. C'est très vraisemblablement dans cette circonstance
que se trouve, comme pour la chair du porc, le motif d'ex-
ception dont-Aes poissofii'èans écailles avaient été frappés.

Le goût du poisson devint extrême chez les Grecs et les
Romains; l'usage en était très général, et jamais aucun in-
dice fâcheux ne s'est manifesté par suite-de ce régime. Les
peuples d'une industrie peu avancéé ont presque toujours vé-
cu des produits de la pêche, et cela, assu-ément, sans le
moindre dommage pour leur santé. Les Gaulois. au rapport de
Posidonius, consommaient beaucoup de poissons; il n'en est
guère autrement, de nos jours, sur divers points dé la Hol-
lande, de la Suède, du Danemark, sur la plupa t des côtes
niaritimes, sur' les rives des grands fleuves de -l'Asie et de
l'Amérgie. Les populations qui usent~dé cet aliment dans
la mesure la plus large n'en présentent certes pas moins que
les autres les caráctères de la vigueur et de la santé.

Les Polynésiens, aux formes athlétiques, sont la preuve
vivante que 'l'homme n'a rien à perdre sous le rapport du
développement physique, de la nécessité ou de l'habitude de
faire sa principale nourriture du produit des eaux. Après
avoir visité, aux rives de l'Adriatique,' la lagune de Cornac-
chio, . Costà a tracé le portrait le plus flatteur d'une petite
population, soumised un' régime toujours -identique, I-un-ré-
gime presque exclusivement formé de trois espèces de pois-
sons- l'anguille, le muge et l'acquadelle (espèce du genre
Athérine).

Depuis Hippocrate.et Galien, les poissons sont.regardés
comme une excellenté classe d'aliments. Les anciens s'étaient
formé une idée déjà preclié 'de la différence de qualité nutri-
tive que présenteniï?ei's diverses espèces. Parmi les poissons
d'eau douce, Hio tesignXate la'perthe comme une, espèce
d'une digestion ýfaele, l'anguille et. en général, les espèces
d'eau bdurbei'7e, eii 'particulièrement pesantes. Galien,

ainsi qu'il est répété dans une foule -d!o0ursges, prescrit de
donner aux vieillards qt aux convalescents 1 chair.-des:pois-
sons, au moins de certains poissons, d epréférence à la.,ian-
de. Dans l'antiquité, on avait été. très loin dans l'appréciation
des qualitép comteçibletdes poissons, suivant la naturea des
eaux où ils avaient été pêchés, suivant l'époque de l'aànée et
d'autres'circonstances encore. On -n'ignorait -pas plus qu'au-
joprd'hui, que les poissons, chargés 'de leurs oeufs et de
leurs laitances, sont dans upe condition de santé bien meil-
leure qe ceux qui viennent de frayer. Chez les prèmiers, la
chair est succulente, agréable au goût; chez les seconds, elle
est sèche et d'un.goût affadi. Tous les hygiénistes se sont
occupés de la valeur alimentaire des poissons; plusieurs d'en-
tre' eux -ont eu la prétention de classer. les espèèes& d'après
leurs propriétés nutritives. C'était aller -bien loin) en l'état
de nos connaissances surila'digestion des divers'aliments, et
surtou ten présence des variations si. remarquables dans la
manière dont fonctionne l'estomac chez les individus. Il n'é-
chappe, du reste, à personne qué la truite, l'éperlan; mieux
encore la perche, le goujon et la plupart des Cyprinides ont
une chair délicate, et, par conséquent, facile à digérer par
des estomacs médiocrement robustes, que la chair de l'an-
guille, du saumon, de l'esturgeon est plus nutritive et en mê-
me 'temps plus pesante sur l'estomac.

Mais, outre la-légèreté plus ou moins grande de la chair
de certains poissons, n'y a-t-il pas des principes aromatiques
échappant à toute analyse .chimique et très utiles dans l'acte
de la digestion, qui existent chez certaines espèces et man-
quent chez les autres? Chacun-ressent une-appâtence parti-
culiè:e pour des poisfqns dont la chair est parfuqiée, de bon
goût; une répugnance pour ceux dont la chair, quoique très
légère, est de goût fade. Ensuite, c'est la préparation qlui in-
tervient, pouvant modifier plus ou moins les qualités nutriti-
ves et dig;estives de l'aliment.

Les analystes ont fait des analyses comparatives de la
char des differqnts animaux, .essayant de déterminer' rigou-
reusement leur valeur alimentaire relative. Ces analyses pré-
sentent, certes, un haut intérêt, mais on se tromperait, si l'on
croyait pouvoir les employer .à'fixer complètement ce que
vaut chaque espèce par rapport à un eautre espèce.

C'est à M. Payen que nous devons surtout la connais-
sance de l'ensemble des principes immédiats qui entrent dans
la cosntitution de la chair des poissons. Avec lui, d'aures
chimistes: Schultz, Limprecht, etc., s'étaient occupés de ce
sujet, mais Ils n'avaient fait' aucune mention 'de la matière
gzasse; singulier oubli, car personne ne l'ignore, il suffit de
faire bouillir un poisson dans l'eau pour voir des gouttes
d'huile s'élevet à la surfacei tout le monde le sait; on "en-
graisse" les carpes et d'autres poissons. Et si les chimistes
avaient visité les musées d'anatomie, ils auraient appris com-
bien la difficulté d'avoir des squelettes de poissons qui ne
soient pas imprégnées de graisse fait souvent le désespoir
des préparateurs et-des conservateurs, obligés de recourir à
l'éther sulfurique pour dégraisser et blanchir les os.

Schultz a fait l'analyse de la carpe; M. Limprecht a pu-
blié les résultats d'une analyse du gardon; l'un et l'autre,
sans tenir compte-de-la- matière. grasse. La matière rgasse a
les caractères généraux des huiles de poisson; elle est de
couleur .jaune-brunatre, fluide à la température de 20 à 25
degrés, laissant déposer une portion moins fluide, grenue et
blanchâtre.

M. Payen, d'un autre côté, a seconnu -les différences
sensibles dans les huiles de poissons. Celle du saumon est
sicative; celle de l'anguille, beaucoup pls résistante à l'ac-
tion de l'air. Sous le rapport de la cqnsistance, la matière
grasse varie-singulièrement selon les espèces. A la tempéra-
ture de 22 degrés, elle est fluide chez l'anguille .pri0cipaIe-
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ment ensuite'che, l'aâmetti le saumon, le goujon; semi-fluide
chezle-b:chet' la; carpe, le gardon; consistante chez le bar-
beau.L~

LPayen a- encore déterminé, dans plusieurs espèces
d'ean_ douce, les rantités proportionnelles d'azote et de car-
bone. Çps qualités sont à peu près sergblables à celles que
fournitula viande'de boeuf, chez le brochet et la-carpe. La-
zote est en proportion un peu moins forte chez le saumon,
le gnjon- l'ablette, l'anguille; beaucoup plus taibie enez te
barbeau,

Le poisson est, après les légumineuses, le lait e tses dé-
rivés, l'aliment le plus économique et le plus substantif.

D'après es données, on peut concevoir une idée assez
exacte de la valeur alimentàire de nos principales espèces de
poissons fluviatiles.

("Moniteur de l'Alimentation", Bruxelles.)

LE SALAIRE DU DETAILLANT

Nous avons traité ici, à plusieurs reprises, de l'impor-
tancedu maintien des prix sur les articles portant une mar-
que de commerce. Nous croyons qu'il est de l'intérêt de tous
les détaillants que nous revenions sur ce sujet, afin de leur
en bien faire comprendre toute la valeur.

Tout d'abord, on reconnaitra qu'il est absolument né-
ctisaire que étux qui ont pris sur eux de distribuer les pro-
duits de toutes provenances s'assurent un salaire qui leur
permetté de vivre. Par-cela, nous n'entendons pas qu'ils
faussent la doctrine au point d'aniplifier ou de renchérir d'u-
ne manière déraisonnable sur toutes.choses.

Nos détaillants ne sont ni des économistes ni des sujets
ayant suivi les cours classiques. C'est pourquoi la plupart
dentre eux interprètent faussement la doctrine qui leur en-
seigne à s'assurer un profit suffisant pour vivre. Ils vont jus-
qu'à rextrème en ajoutant du cent pour cent ou davantage
sùr certains articles, croyant qu'ils réaliseront à la fin de
l'année une plus grosse somme de profits par cette méthode
que par d'autres moins arbitraires, mais qui leur donneraient
réellement plus d'affaires à une moyenne de profit couvrant
les dépenses et leur laissant encore le meilleur revenu possi-
ble.

. Instinctivement, certains marchands peuvent déterminer
approximativement la proportion de profit de chaque catégo-
rie d'articles qu'sil tiennent, tandis que -d'autres conduisent
leur commerce à la ruine par l'un des deux extrêmes; les uns
fixant une marge de profit telle qu'ils chassent leur clientèle
chez les concurrents, les autres essayant de faire une lutte
insensée en adoptant le système de prix réduits pratiqué par
leurs plus grands adversaires.

Nous ne pouvons nous empêcher de dire que le champ
de détail est entaché de gaspillage. Dans certains cas, le dé-
taillant reçoit un article qu'il passe au consommateur, dans
le même état où il l'a reçu, et ajoute tout bonnement cent
pour cent au prix d'achat. IL. n'a pas modifié l'article en au-
cune façon, et, par conséquent, ne l'a pas amélioré; néan-
moins, il' double le prix -t'achat, en plus des frais de fabrica-
tion, du pirofit-du fabricant, du profit du marchand de gros,
du coût de transport.

Nois ne pouvons pas blâmer le -détaillant, car, en ce
temps de notre civilisation, il est encore. et pour longtemps,
le meilleur- canal de distribution de par le monde, le moyen
le moins dispendieux d'atteindre le public. Néanmoins, nos

_politiciens et législateirs croient que le renchérissement de
la vie est un crime outrageant, et, naturellement, on crie
qu'il y a trQp de détaillants, qu'ils sont un fardeau pour le
peuple, etc., -et il y a ssuffisamment de vrai pour rendre l'ar-

gument plausible. Il n'y a pas de doute que nous pourrions
créer un système. de distribution plus effectif que celui ac-

tuel sans entraver la liberté et la facilité du public à se pro-
curer ce dont il a besoin. Mais, d'un autre côté, la solution
du problème n'est pas là où un bon nombre la croient ëtre,
c'est-à-dire dans le système de magasins à rayons et des
coopératives avec leur p.étention d'abaisser les prix. Cela
ne tendrait qt'à monopoliser le commerce en détail.

Il sagirait d'abord de reconnaître et d'admettre que la
situation a besoin d'être améliorée dans le sens de l'effica-
cité, et de voir à ce que le petit détaillant ait les moyens de
faire concurrence à ses grands adversaires. Nous croyons
aussi qu'il serait opportun de s'enquérir si les magasins à
rayons et les maisons faisant affaires, par la poste, méritent
bien la vogue dont ils jouissent, ou s'ils n'obtiennent pas
plutôt cette vogue, cette faveur populaire au moyen de pra-
tiques trompeuses. Est-on sûr que le petit détaillant n'est
pas plutôt en butte à un handicap artificiel, sous la forme
d'une réduction factice des prix?

Il semble que dans ce cas comme dans les autres, la loi
naturelle de la survivance devrait être mise en action, et que
l'on devrait voir à conserver tout ce qui est vraiment d'uti-
lité publique et éliminer ce qui ne l'est pas.

En attendant, il faut faire tout ce qui est possible dans
le sens technique, surtout pour ce qui concerne le système
en usage pour déterminer 'le prix coûtant-parmi les détail-
lants.

Actuellement, il en coûte deux fois plus pour distribuer
un article que pour le produire. Et si nous voilons descen-
dre à la base, au principe du surenchérissement de la vie,
nous devons étudier le système de distribution, trouver Ise
circonstancei où il y a gaspillage, et enseigner aux détail-
lants les moyens de les prévenir, afin qu'ils puissent faire
cette distribution au public à meilleur marché que qui que
ce soit, tout en se faisant un salaire convenable.

Il importe que tous les intéressés s'entendent pour tra-
vailler intelligemment à améliorer les iuéthodes du commer-
ce de détail, par conséquent à l'amélioration, à l'avancement
de la production et du commerce de gros, lesquels comptent
sur le détail pour la distribution de leurs marchandises, et, par
conséquent, pour l'amélioration du sort des ouvriers de leurs
manufactures.

LES AFFAIRES AU COMPTANT

La question des affaires au comptant en est une qlui
tient au coeur de tous les commerçants. C'est un sujet qui,
considéré attentivement, permettrait de surmonter la plu-
part des obstacles qui obstruent la toute des marchands.
Tout le monde sait qu'à distance, on est toujours mieux pla-
cé que trop près pour bien appr/écier une chose.

On a même dit que la distance donne un certain enchan-
tement au paysage. Nous sommes donc mieux placés pour
juger, que la plupart de ceux engagés activement dans le
tourbillon.

Les marchands détaillants, Jes Alistributeurs, veulent-ils
rester porteurs d'eau toute leur vie?

Les statistiques établissent que cinq pour cent seule-
ment de ceux qui se mettent en affaires, réussissent. Et par
là, on entend ceux qui amassent plus d'argent qu'il n'en faut
pour vivre à son aise. Soyons un peu moins sévère, et disons
que la moyenne est de dix pour cent. Que deviennent les go
autres? Ils faillissent. De ce nombre, 2o au moins faillissent
à cause de leurs extravagances.

Aussitôt qu'ils voient l'argent entrer librement dans la
caisse et qu'ils ont un compte à la banque dépassant les be-
soins présents, leur première préoccupation, même si polir
cela ils doivent hyopthéquer leur maison, est de se procurer
un automobile.

Et lorsqu'un commerçant commence à rouler automobi-
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te, ses -affaires cotméncent à péricliter. Le !train de..:vie ex- 1/UTILETE.DE A 2BICITE
travagant, le luxe à la maison, qui doniient aux enfants l'idée
que le père est un prince-niar:hand,et qu'ils -se: doivent de Au cours d'uie très intéressaste étude qu'elle publie sur l'or-
porter le diamant, fut-ce aux dépens de leur éducation, voilà ganisation t sur la ttirection d'une usine, 1'" Action Economi.
les principales causes de faillite de o marchands sur o. que " s'occupe du role de la publicité dans les afaires.

Les obes:vations suivantcs nous paraissent karticullèrement
Un autre aó pour ct se consacre au conmerce tt qui itsdevrait-êtresur des feres. Ipst lus dans leur I a permis de diminuer la publicité- pourréduredepIls ne snt pu pras ; car c'est mettre en daner la vente dés roduts.élément que·'ceux qui se vouent à la ptédicatiòn pirce qu'ils "11 y a suarante ans, les principhiles fan 'de es

sont trop faibles pour faire autre chose. Nous sommes pour n'auraient paa accepté de .mettre dem.annonces dams las journaux.
ecomme nous somtes pour chaque Un courtier qui aurait proposé à ceb industriéla un trAité, -de publi-Iles prédicants, robustes, ci aurait 'été mal reçu.. C'est qu'à cette époque, ces maisons n'enhomme dans sa sphère þropre. asletit pas besoin : il n'eistait pas beduèoiipdegratids établisse.

ments-et ceux qui existaient étaient tellement conbus,-pu'il étaitIl reste donc 5o pour cent -des commerçants dont les af- inutile d'attirer l'attention sur euxau moyen d'annonces payées.
faires reposent sur la brAnche peu solide du crédit accordé "Mais autres temps, autre moeurs. Des établissements qui
sans discernement. Ici, nous demanderons à tous les détail- avaient les idées trop hautaines et ruy.élit a'abaer en lhsérant

la moindre annonce dans les journaux, ont abandonné leurs jté-.ats de mettre la main sur la c9nscience et'de-dire si oui ou julV -; ils comprennent'qu'ils doiventtenir compte des nouvelles
non ils sont coupables de cette faute. Pourquoi accordez- habitudes. A une diminution de la publicité correspond toujours
vous, conc4dez-vous du crédit à une personne qui.ne le mé- une diminution des demandes et, par suite, des commandes, même
rite pas? Votre maison d'affaires -est-elle une institution se- pour det maisons universelement connues. il ne-faut pas croirequ'al snilit d'avoir, auprès des professionnels, la réputation d'uncourable où, vous devez abriter tous les quémandeurs qui .fabucant consciencieux et actif peuretre débordéde denm.nde.
vont de magasin en magasin dans votre lotalité? Ces .gens- Car ce se sont pas lça professoinels qui procurent le plus d'affai-
là s'attaquent d'abord à l'épicier sous prétexte qu'ils ont be- res. Il faut plutt attirer l'attention du public. afin qu'Ilas'adr.sse. .- A l'usine en cas de besoin.- Ipe publice-écoute, lit et discute unesoin de vivre; ils attaqueront ensuite le confectionneur et le - chose nouvelleet bonne qu'on i présente ; il oublie aujourd'hui
marchand de nouveautés parce qu'ils doivent s'habiller, et, ce qui l'intéressaithir encore. Aussi, une publicité commencée
ainsi de suite, ils referont tout le monde jusquau moment où, ne doit-elle j ami, pour rester eféliae, 'tte intetroitne. A seotreépoque, où 'oit vit rapidement,. où uneý innovation, à peine réali-trop connus, ils changeront de localité. se, st innédiatement détrônée par une meilleure, il convient de

Pour obtenir de l'argent à la Banque, il vous faut donner des se raeler constamment à l'attention du pum-lic.,
Poe budget de puolcité est très considérable dans certainsgaranties approuvées. Avez-vous moralement plus de raisons de établissements. Nombre de grandes usines y consacrent jusqu'à

vous défaire de votre marchandise en faveur d'Une personne -5 p, c. de leurs-recettes annuelles.-. Cette dépense. est une lourde
que vous he connaissez pas et qui n'a pas de réputation, sim- charge-; mais elle est inévitable, car le nombre et limportance
1nlemin'e &rpài 'ait& -^,, l IAe « 1) .des commandes en dépendent.

q a .ne s vuua cou

naissez la personne, avez-vous -plus de.raisons pour lui don-
lner votre marchandise que -n'en a la banque pour exiger des
garanties?

Le plus tôt on arrivera à établir la règle des ventes au
comptant, le mieux ce sera. Peut-être beaucoup de mar-
chands ignorent qu'ils gâtent -leurs. clients an moyen du
crédit. Ils portent leurs cpmptes durant trois, six, huit mois
ou un an, et, s'ils leur demandent paiement, que répondent-
ils? Ils insultent, se fâchent et ouvrent un nouveau compte
chez un autre marchand. Celui-ci leur dira: "Mais je vous
croyais en affaires avec Monsieur Un Tel". - "Oui, mais je
ne pouvais plus m'entendre avec lui". Alors M. Un Tel qui
a été très bon pour le client, voit l'argent qui lui est dû pas-
ser -dans la caisse d'un concurrent. Celui-ci se frotte les
mains en signe de satisfaction et croit qu'il a joué un bon
tour à son rival.

Ce n'est pas là, assurément, ni le moyen ni la manière
de traiter un confrère. Unissez-vous le plus 'étroitement pos-
sible, et si vous connaissez un mauvais payeut', avertissez-en
vos vbisins, fussent-ils des rivaux. 'Les associations ont ac-
compli une grande chose par leur esprit de cohésion, et c'est
que peisonne, où 'que son magasin soit situé, a droit à une
.marge du commerce transigé là où il se trouve, plus que le
nouveau marchand qui arrive d'une localité étrangère. Sou-

--venez-vous que tout homme d'affaires a dans les' mains le
pouvoir de rendre-le monde meilleur. Il est en quelque- sorte
le mouleur de l'opinion 'publique. Il peut relever les gens
sans conscience, sans coeur, et leur enseigner 'économie qui
les oblige à vivre selon la somme de leurs revenus.

Pourquoi 'le marchand se ferait le pourvoyeur et l'appui
des paresseux et des négligents?

Ce serait mal, moralement, pour sa familiëeêt pour lui,
car ce serait leur inculquer de mauvaises habitudes. Ensei-
gnez-leur à être honnêtes, francs et loyaux. C'est à vous
que ce devoir incombe.

LE COMMERCE DE LA VOLAILLE A NEW-YORK

Lu valeur des vo'ailles vivante, ou mortes qui sont.envoyées à
New-York pour y être vendues s'élève plusieurs millionsje dol-
lars chaque année. On n'en peut faire une estimation, àppiroxima-
tive et les difficultés sont insurmontables pour arriver à un résultat
approchant à peu prè, de la vérité. Les wagons qui transportent
les poules,. poulets, canards, etc., ne sont pap-de la même dimen-
sion ; ils varient de poids, de conte'na"ce et de',qualitê.' Dans les
un, les volatil' sont vivants ;'d.ns les autres, 'ils son- morts et
plumés. Lors'ils sont dans ce der nier état, les colis sont beau-
coup plus faciles à compter, parce que ,chacun contient de 200 à
23o Uvres de viande. Les compagnie s ti-nnent registre du nombre
de wagons et de colis arriva:nt chaque jour mais ellés ne s'occu-
pent pas'dupoids. -de la variété et de la qualité det. marchandises
qu'elles transportent. Il n'y a qu'en faieant des estimations, on
plutt des tentates d'estimation que !es marchands experts dans
ce commerce peuvent offrir une base suffisante pour calculer la va.
leur des arrivages d'unie ainée.

Pendant l'atnée r91r, les recettes de volailles plumées ont été,
de 1,015,729 colis. Jusqu'à présent, à la date du 31 octobre, les
.arriva pour '192 atteignent 35.oo colis de plus que la nme
période de 19tr, et il semble que l'augmentation va contihuer chta-
que 'jogr On s'attend donc à recevoir, ette année, environ
26,6oo.oootatsses de volailles Suivant les exprtet lesgens qul
sont au courant de ce commerce, le poids n'une caisse est de i5o

livres en.moyenne, et au prix de î7% cents la livre, c'est-à-dire de
16dollar.92% par colls,1e volume des transactions pour l'année,
serait d'environ 28.207,000 dollars.

-- On aenmployé plus de 4,0oo wagons pour transporter la vo-
laille vivtan marché de New.Yofr. Cenmmercialement on dit
qu'tinwagon eontient 8o caises à claire-voie et pèse i:.,ooo:livres.
Si l'on se base sur ces données, on voit qu'en rer t-les compagnies
de-chemins de fer ont amené 4,260 wagons de volailles, vivantes.
An 2i octobredecette and, elles avai -:,t liv.té 4,72ô wagons, soit
490 wagons de plus que précédemment et l'antnée n'est pas finie,

Les commerçants .pensent qu'ils recevront au--moins 5,6cio
'wagons de mari:handises. 'Les prix ont un peu b.gissé ; on pale16 cents la livre au lieu de 17% cents et l'on calcule que les volail-
les co.ntenues dans un wagon valent 2.500o dollas. L'estimation de

. cettejpartie de l'importation sera doue d'environ: rZ,,o dollars
ét-l'tdtal g'énéral' atteindra probablement 41,ooo,ooo dollars ou à

poryèa à New-York, 60 m:archands en gros qui font le commer-
ce de la volaille et du gibier, et leursa transactions annitelles s'élé-
-venids moo,ooo dollars à 4,00o,ooo' de dollars. .. -
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Epicerie et Provisions

D A SITUATION.
.1l n'y a absolument. aucun change-

*ment dans le coimmerce de l'épicerie cet-
*te, semaide. Les prix restent les mêmes

*et l'activité se continue, car la demande,
sans être forte, est bontie.. La rentrée de
l'argent se fait. ausez facilement.

Nous cotons:

Extra granulé, sac, les zoo lbs. 4.35
Extra granulé, brL, 5 x 20, zoo lb.. 4.45
Extra ground, baril les zoo lbs. 4.75
Extra grouud, bte 50 lbs. zoo lbs. 4.95
Extra -ground, J bte 25 Ibs. zoo lb.. 5.15
No z Yellow, baril les zoo lb.. 4.00
No z Yeliow, sàc les zoo lbs. 3.95
Powdered, baril zoo lb.. 4:55
Powdered, bte So. Ibs. les ioo, lbs. 4.75
Paris Lumps, î1 bte 25 lbo. zoo lbs. 5.'4o
Crystal Diamondr- btes zoo lbo. 5.10
Crystal Diamond, i bte so Ibs.

les 100 lbs. 5.20
Crystal Diamond, i bte as Ibms.

les ioo lbs. 5.40
Çrystal Diapzond, Domino, âo

cartons s Ibs. les zoo Ibo. 0.35
Sucres 'bru-crItallIsés, lb. 0.04
Sbcres bruts non cristallisés, lb.. o.o$i

Ces prix s'entendent au magaun du
vendeur à MontrIMI.

Très bonne demande.
Barbade, choix, tonne .o.36 0.37 0.39
Barbadt, tierce et qrt 0.3 .004
Barbade, demi qrt 0410.420.44
Méla.meï fancy, tonne 0.38 0.39 0.43
Mélasse, fmncy, tierce et

quart 0.41 0.42 f.4
Mélase, fancy, demi qrt 0.43 0.441 0.1

Les prix s'entendent: ière colonne,
pour territoire ouvert; 2e colonne, pour
territoire combiné; 3e colonne, pour
Montréal et ses environs.

LARD AMERICAIN
zère qualité, le quart
2ème qualité, e quart

SAINDOUI-
Bonne demande.

Saindoux pur, en tinette
Saindoux pur,. en seau
Saindoux pur; cse de io lb.
-Saindoux pur, ce de 5 lb.
Saindoux pur, cse de 3 lbs

,FARINES ET PATES
TAIRES

Pâte$ aluntalr
Bonne. denitade.
Nons cotons:,

Arrow;root, .boîte de 7 Ibm.
Farine'Fïve Roses, qrt. c
Farinýe,'Five Roses, sae c
Farine - Hfnusehold, art.
Far. ýuRegalif qrt 0
Farine 1 .,Ltlu. Océan, prt
Par. d'avoine granulée, sac
Far. d'avoine standard, sac
faii d'avoine fine, sac
Farine d'avoine roulée. brl.
Faxjpe <avoine roulée, sac
-Fain e de sarrasin, sac
Par. de blé-d'inde, sac

28.75
27.25

Laib.
o.1si

3.20
o. 1i
o. î1
o. 161

AIMEN-

0.35
.00 625z
î.00 3.25
).00 0.25
.oe' 6.25
0.00 5.00

0.00 2.70
0.00 2.70
0.00 2.70
0.00 5.10
0.00 2.40
0-00 3.25
0.00 9.33

Banner, Saxon et Quaker
OaLs, et Ogilvie, canges o.00

Cream of wheat, en5 000
Fécule de maa.y ze qîté. lb. 0.o71
Fécule de Mais, 2e qité, IL 0.06
Fécule de pommes de terre,

qrta de i lb., don, e0 .oo
Vermicelle macaroni e

s aghett Canadiens bts

En Tma 0.00
Paque de i lb. 0.00

Noullettes aux oeufs:
Paquets de* lb., lb. 0.00
Spaghetti, pàtes assorties:

alphabets, chiffres, ani-
maux nuilles, coudes,'
* importéis en vrac, lb. 0.00

En paquets de i Ilb. of .00
Tapioca pearl, en sac, la ' o.o41
Tapioca seed, enlsac, la « o0041
Sagou « 004

4.00

0.07t
0.061

1 .35

0.27J

0.071

0.05
0.05
0.05

FROMAGES CANADIENS
Bonne demande.
Les fromages petits et gros se ven-

dent aux épiciers zsc et z6c la livre.
VINAIGRE

Nous cotons, prix nets:
Bollman. cruches paillées..4

getI imp. cruche 0.00 2.20
Domestique tri ple, cruches

paillées, 4 gai. imp. cruche 0.00 1.25
72 grains, le gaîl. 0.00 0. 12
88 grains, le al. 0.00 0. 15
118 grains (proof), le gaîl. 0.00 0.19

Il se fait peu,î d'affaires en thés. Les
prix sont cependant très bien tenus.
EPNCES PURES. GRAINUS ET SEL

Bonne-d.mande--counnte.-
Nous cotons:

Alispice, moulu lb. o.oo o.î8
Anis . o.o8 o.09
Canary Seed ff 0.081 o.og
Cannelle, moulue g.0.00 0.25
Cannelle en mette& o.18 o.a2
Clous de girofle entiers " 0.20 0.22
Chicorée canadienne 0 .12 0. x3

- Coisjkgrodie enti -£a ý" l25027
Col"a < .o6 Coo
Crème de tartre d 0.00 0.30
Gingembre moulu 0.00 0.25

rGinge 'mbre en racine o. 0il 0.10
Graine de lin non moul. o .031 0.04
Graine de lin moulue « 0.o6 0.07
Graine- de chanvre 04 o.osl 0.07
Macis moulu " 0.00 0.75
Mixed spices moulues " 0.00 0.25
Muscade moulue 0.00 0.50
Muscade " 0.20 0.35
Piments (clous ronds) " .071 0. 10
Poivre blanc rond " 0.25 0.27
Poivre blanc moulu " 0.00 o.28
Poi vre noir rand " 0.15 0.17
Poivre noir moulu 0.o00 0.20
Poivre de Cayenne pur «'0.00 0.25
Wliole pickle spice o.16 o.âo
Sel fin en sac 1.40
Sel fin en i de sac 0.00 0.45
Sel fin, quart 3 Ibo. 0.00 3.325
Sel fin, quart 5 Ibo. 0.00 3.Io
Sel fin. quart 7 lb,. 0.00 3:00
Sel fin. en quart de 28o ;,à.

Ordinary fine 0.00 .80

Fine
Dairy
Cheese
Gros sel, sac

ORGE

0.00
0.00

-0.00
.6.6

8.18

NLo m 0scs.
Orge mi ndé (pot, a 0.00 '4.00
Orge mondé (pot, ba&ri o1 0.O.
Fèves blanches, tn., lb. 0'031 0.04
Orge mondé (peari>, sac 0.00 4.Ik
Fèves blanches, Can., lb. 0.081 9o9M
Fèves Jaunes minot *.go 8.10i
Lentilles rouges, par sac, lb. 0.05. o.a6
Lentilles vertes, par sac, IL 0.04 005
Pois.Verts, No i lb. 0.041 o.04
Poii cassés, le sac 0.031 0.001
Blé-d'Inde à soupe, cassé,

le sac 0.00 2.40
RIZ

La demande est bonne.
Nous cotons:
Ri Importés:

Riz Patna, sacs de iz2 Ibm.,
suivant qualité lb. 01 00Riz Carolina 00

Riz moulu 0.00 0.06
Rit soufflé (puffed) eu. de

I6 paquets de 3 pintes 0.00 4.5
HL décortiués au Caada
Les prix ci-dessous s'entendent f...b.

Montréal.
Qualité B, sac 25o lbo. 0.00 3.30
Qualité C, sac 100 Ibo. 0.00 .3.10.

pakle 0.00 5.10
India Bright (sac de zoo lb.) 0.00 3.45
Lustre 0.00 3.55
Polisbhed Patua 0.044
Pearl Patna 00 4.0
Imperial Glacé Patna 0.00 4.9
Crystal j apan 0.00 5.10
Snow japan .. o. 5.30
ice up aa

FRUITS SECS
Assez bonne demande.
Nous cotons:
Dattes et figues:

Dattes en vrac i lb.
Dattes en pqts de z lb.
Figues sèches en boîtes,

3 couronnes Ilb.
4 couronnes lb-
s couronnes lb.
7 couronnes lb.
9 couronnes lb.
16 onces bte
10, onces bte
Rais de Couinthe.

Corinthe Filiatras, en vrnc
Corinthe Fillatras en 'car-

tons z lb.
Raisins de Malaga.

Rideau bits
Balmoral bte
Orléans bte
Roya Ecelsior -bte

En vrac
Cartons, i IL

Raisins de -Valenc&
Valence fine off Stalki btes

de 28 lbs.
Valence Sele.cted, bMes de

28 lb.
Valence Layers, 4 cour.

btes de 28 Ibm.

0.00 0.051
0.071 0.071

0.o1 01f

0.14 0O;141
.0.15 @49-s

0.1110.82à
0.71 o.de

0.00 2.0

0.00 4.00-
0.00

0.00 0. i0
0.00 o.il

TAI.

0.0 9.a

0.00 .061

0.00 0.ël1

J
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Raisins de Cllfornl Lb.
Epépiés,paq. i lb., fancy o.oo o. loi
Ep i>nés, paq. i lb., choix 0.00 0.10e

t4o et Amandes Lb.
A ' de Tarragone 0.17 o.18

A% de Valence écalées o.42 0.43
Cereax.0.32 0.34

.Avdlncs0.13 -0141
- Noix de Grenoble Mayette o.i7 o:.18

Noix -Marbot 0.15S o. 16
j Noix de Bordeaux écalées 0.34 0.36

-Noix. 4u Brésil 0.21J o.22l
Noix de coço ripées, àla lb. o.solo.aal
Noix P'écan polies 0.18 0.19
Noix Pécmn cassées 0.00 0.00
Peanuts. non rôties, Sun 0.00 o.og1
Peanuts nou rôties, Bon Ton o.oa o.îî
Psats poup rôties, Coon 0.00 0.071
Peants rôties, Coon o.o9 o.ogi
Peants rôties,'G. o.oql o.îl
Pesants non rôties, G. 0.00 o.o8
Peanuts -rôties.. Sun o.1ot o.îîî
Peangts. rôties, Bon Ton 0.121 0.131
Pruneaux 30/40 0.00 0.15
Pruneaux 40/50 0.00 0.13
Pruneaux 50/60 0.0o o.111
Pruneaux 6o/Z0 0.00 o.loi
Pruneaux 70/8W 0.00 0.091
Pruneaux 80/go o.oo o.og
Pruneaux 90/io0 0.00 o.o8i

i<naam évaluons. Lb.
Abricots, boite 25 lbs. 0.00 0.20
Nectarines 0.00 0.111
Fèthp, boites 2s Ibo. 0.00 o. loi
Poires. boite 35 lbo. 0.00 0.13
Pommes tranchse" évapo-

réel, htes de so ilà. 0.091 o.o91
1?eauurs de tmmi. LD.

citron 0.10 ouif
CItrquelle 0.15o.1

Orange 0.11o.l

CONSERVES ALIMENTAIRES

Conserves de Légumes

Très bonne demande
Nous, cotons:

No i No 2
Asperes (Pointes), 2 Ibs. 2.05 3.00
ýsp*rges. entières can., 2 Ibo. 0.00 2.25
Aspezwts Californie, si lbs. 0.00 3.35

Fegmaraa A bs. 0.00 1.00
Betteraves ranchées, 3; Ibo. 0.00 1.-30
Blé d'Ince 2 Ibo. 0.90 0-921
Dlé-d'Inde iu épis, gai. 4.50 4.521
Ua:siip, bte 2 Abs. doz. 0.00 o.65
'Caýsup au gai. doz. 0.00. 5.00
Champignons hôtel, boite 0.131 0.141
Champignons, îer choix o.2U 0.21

chapinoschoix, btes 0.17 o.18S
Chpnz dýe Bruxelles imp. 0.17 0.18
Cho¶n-ficurs .2 lb.. 0.00 1.65

3 mbo. o. o lb.82o
Semrdegai. 0.00 5.3
Epn~s2 ibm. 0.00 1.25

Epinards 3 lbo. 0.00 1 .75
-ptnpd imp. bts 0. 12 0.13

yèvet Goden Wux, 2 lbo. o.821 0.85
-P4*fs Vetes 2 Ibm. 0.82I 9.85
Fwes de *im 2 lbs. 1.15 1.171

Flâe.ltsimportés bte 0.-131 0.15
P. bte 0.13 o.17

y Macé4olne de- légumes, bte o.1 io0.16
caiades qn seau, s ai 0.00 2.25

Petits polslmp.moyens b te 0.11 o.11l
e poloisi kpalfine bte 0.ii 0.12

~ eits poilu~is bte o.16ô 0.17
petits pois imp. ext. fins, bte 0.17 0.18
Petits pois mp., surfins, bte (manquent)
Zýj ou, nl lîsh Garden o.8o 0.821
Pis tanid Bare Tuas o.821 0.85
Pois Can. Ext. Fine Sifted 0.00 1.271
sepcmwas 9 Ibo., 0.95 0.971

Tomates, 3 lbo., do:.
Tomates, gaIL.
Trutie&Lé bol.

0.95 1.00
2490 2.M2

1 i lb. 0.00 22Ananas importés -21 Ibo. à.00 .40
Ananas entiers (Can.) 3 lb. 0.00 2.45
Ananas tranchés (Can.) 2 lb. 0.00 1.90
Ananas ripés (emp. Ca..)

2 lbo. 0.00 1.45
Bluets Standard doz. manquent
Cerises rouges sans noyau,

2 Ibo. i.go 1.921
Fraises, sirop épais, 2 Ibs. 1.90 1.921
Framboises, sirop épais,

2 lb.. î.go î.g:I
Gadelles rouges, sirop épais,

2 lbà. 0.00 1.90
Gadelles noires, sirop épais,'2 lbo. 0.00 1.90
Groseilles, sirop épais,

2 lbs. 0.00 1.75
Marinades can. i gai. gal. o.oo oiSa
Pêches jaunes, 2 Ibs. 1.25 « 1.271
Pêches 3 Ibo. 1.85 1.871

Pires (Bartlett) 2 lb.. 1.50 1.521
Poires 3 Ibm. 2.00 2.csi
Pommes 3 Ibo. 1.05 1.071
Mûres, sirop épais .2 lbo. 0.00 1.90
Pommes Standard >gal. 3.00 3.021
Prunes Damson, sirop é1pams,I 0 .5

Prunes Lombard, sirop épais,
2 Ibo. 0.93 0.971

Prune, de Californie, 21 lb. 0.00 2.74
Prunes Greengage, siron

épais 2 Ibo. 1.05 i.oy1
Rhubarbe Prèierved, 2 lbs. 0.00 1.50

ù'rdiîneî "ni arites - -- - *.M, ôÀt
Saumon Labrador# zoo Ibo. o.oo Ls.~
Saumon Cohoca, l'raer

River. i lb. 0.00 1.40
Saumon rouge:
Horse Shoe et Qover Lest

boite -basse,-]4 lb., -dos. -î.syj - îsaI
Horse Shoe et'Llover Lest,

boiteNbasse, .i lb. ,.do:. 2.*71 t.12ï
Saumon rouge Sockeye

(Rvr'Inlet), bts hau-
Saumon rouge du prinâtempso .9

bte haute, i lb. dot. 0.00' 1.6
Saumon Ifuinpback, i lb.ý1 . - .doZ. *ose .g
Truite des mers ioo Ibo. 0.00 7.25

HARENGS DU LABRtADOR
Quarts

Squarts

FROMAGES IMPORTES
3.35

Bonne demande.
On cote le fromage de Gruyère:
Fromage entier de a6n Ibo. ou de 80

Ibo., 38e à p0c la livre.
En quantité moindre, a8& la. livre.
Le fromage de Roquefort se vend de

32c i 33e la lb. et le Limbourg, 24e la
livre,

On cote encore:
Gorgonzola lb. o.25
Edam a .2

PRODUITS CHIMQUES ET'
DJROGUBS

19 ,go acet Uz. 0.0uI 3.25 Nons cotons:
Cerises noires do:. 0.00 2.4o Acide borqe bris de &0 Ibo., IL. seFramboises doz.* 0.00 2.0 Alun, barisude 336 ibm. do o.Si

Mûr. d:.0.0 240 Alun, barils de îîa Ibs. " o021Gadelles rouges dos. 0.00 2.40 Arasn b .0si 0.00*
Jîlanc de .'ebrIs de 30 lb.. o.

Conserves de poissns Blia .Pèche, pqt de à lb. o.e3t
Très bonne demande. b0 .- M
Nous cotons: Borax en cristaux, brio de »

Anchois i l'huile (suivant lb.. lb. 0. .06
format) dos. i0 4.50 Boules à Mîtes q.00 0.00

Caviar i lb. do:. s.15 5.25 camomille 'S0.00 .0.40
Caviar f lb. do:. 10.oo 10.25 Camipêche (Extrait de):
Crabes i lb. doz. 3.-75 3.00 boites de 12 Ibo. " 0.00 *.aîli
Crevettes en saumure. s lb. o.oe î.6o btes 24 lbo., pqt i lb. " ...îa o.i2i
Crevettes sans saumure, i lb. o.oo i.So Camphre, la livre 0.00 0.75
Finnan Haddies do:. 1.35 1.40 Carbonate d'ammoniaque,
Harengs frais, importés, brio 112 Ibs., 4 Ibs. o.zà o.ao

doz. i.î iSl2 Cire blanche IL o.,p o.45
Harengs marinés, imp. 1 .45 1 .65 Couperose, bila 370j&.48. o 0E ,.».om
Harengs aux Tom.,- imp." 1.45 1.40 Crème de tarteILoâ
Harengs kippered, imp. 1.50 1 .70 Glatine ronge enu feuille a 9.6o
Harengs canadiens kippered o.95 1.00 latine blanche en le es « o3
Harengs canadiens, sauce Gd 'ne Knox en feuilds 1.25 I .30

tomates 0 1.00 Gem arabique IL o. îs 0.16
Homards, bte h.. i lb. " :4 6.50 Houblo e ssé, l b uu4
Homards, bts plate, I b" 350 3.60 Lessive co dw .3
Homards, bte plae i IL." 6.75 6go Lessive commune grosse 3.75
Huitres (solid ment), 5 oz. - Paraffine pour cierges, lb. - o. io 0.12

doz. oo 1.40 Pâètre à terre, sae îoo lb., me 0.70
Huitres (solid meat), lo et' Poudre insecticide .0 Oe .S

dos. 0.00 2.00 Résine blanche - :0 0q 69
Huitres 1 lb. 0.00 1.50 Résine G., suiv. quant. *.oa.i OUi
Huitres 2 IL 0.00 2.45 Salpitre sn cristaux, bris
Maquereau. tin i lbIb4l do:. 112 lb.. ILb.03o 0.06

0.00 1.45 Sel à Médecine 0.01 0.02
Morue No 2 lb. (manquel Sel d'Epsom sac. IL, lb« omoî o.oq
Morue grosse en quart lb. (manque) Soda à pite. ri2' lbo. 0.00 1.00
Royans aux truffes et aux Souda à laver:

melilrda bte 0.17 o.iS sacs s.Us *.85
Sardines can. i bte. ese 3.'50 4.00 Soude caustique en mor, IL *.oo *.o2i
Sardines françaises. * btes 0.161 o.31 Soufre su bitons, bris »S1
Sardines françaises. I bts o.22 o.3o l bo. IL 6.oî1 o.o
S;ardines Norvège. i bte 7.50o 11.00 Soufre moulu saus iY lb. i.6sç z.yo
RarA;nes Nnrvègre. j bte 17.00 i8.o Tourteaux de lin moulu, sac 1.66 1.y0
Sardines Royan à l'huile, I 0.40 o.42 Vitriol, bie 0.0a b.0
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BEPUGIES, CIERGES ET HUILES
4É DEt SANCTUAIRE

Noms cotons:
B. Paraffne en vrac.. boite de 4o lbs.:

~-~6à4alb.lb. 0.00 o.o7l
s3 à la lb. 0.00 0.10

B. PufA.., 6 à la IL o.08 0.09
B. Parafinse, z2 à la IL o.o81 0.094
B. Stéarique, 14oz. 6etî 0,00.o o.sal
Ba-, 'Stéarquet 16 Ô& 6 et8- 0.14 0.15Ce rges . ipprouvés, lb. 0.000.o
Huile de 8 Jours, gallon 1.20 1.30

PLMT EN BOIS

"u oedoèd:
Carés â' î Mb, crate
Carbé de 1 Ilb., crate Soo
Carrés de 3 lbs., crate 500-
Carrés de 3 Ibo.. crate
Carrés de s Ibo., cuase

0.00
0.00
0.00
0.00
0.00

0.45
0.90
1.02J
0.571
0.721

.CUVETTES EN BOIS

Noms cotons:
Cuvette.No o, la doz.
Cuvette Nô~ i, la doz.
Cuvette No 2. la doit.
Cuvette NO 3, la doz.

BALAIS

10.50
9.00
7.50
6.50

Nous cotons:
A longs manches 0.00 2.75

Avec Manches ordinaires La dos.
2 cordes 2.25
3 cordes 2.50
4 côrdes 2.75
s cordes 3.50

Le papier manille, 13 x 17, est coté
20C.

EPINGLES A LINGE

Epingles ordinaires:
Boites de 3 grosses, la bte

Spingleli à ressort:
Rolieà de a grosses, la bte

PAPIER D'EMBALLAGE

Papier M&Rilf-len rouleaux
Papier brun en rouleaux

UHCHES, BRULEURS ET VERRES

DE LAMPES

Nous cotons:
Mèches No 2 lb. 0.22

)£èces N 2 f 0.1

Mèches No o o 0.15
Brces No 2 .12 R
Brûleurs No i das 0.85
Brûleurs No o U .65
Brûleurs Nosu ver (A) 0.65
Brûleurs, dessus verre (A) " i.oo
Brûemrs,éessu verreax (B) .

Cemtinées (climax) No 2 0 .4o
Cheminées (elimaz No o 0.4Cheines~pjpaXU) No o2 0.45Ceminée (I, na No2 095
Chleminée çaé«anza) No i «' o.75

S4%VON DE CASTILLE

Le savgWotl Marseille en morceaux se
vend U23 t caisse et de ge à îoc la livre,
poids neti'-banc on. m~arbré-

GRAISSE ROUES

On cote:,-
Graisse Impérial, g - lÔts de

0.75

0.031
0.03

grosse doz. o. 57J
Caisse de 4 doz. 44o.6o

Graisse au mica.,
Boites de i IL (Par 3 doz.)

doz. 9.90 0.95
Boites de 3 Ibs. (par doz.) doz. 2.25

HUILE D'OLIVE

Nous cotons:
Huile Loublon:

pintes
Chopines
i chopines

L'huile d'olive 1
cotée:
Qrts
Pte
4 pts

0.00 2.25
0.00 1.20
0.00 o.6o

larton et Guestier est

7.75
4-371
2.45

HUILE DE CASTOR

Nous cotons:
Bouteilles de i oz.
Bouteilles de 2 oz.
Bouteilles de 3 Os.
Bouteilles de 4 Oz.

Grosse.
3.60
5.00
6.00
7.25

8.00
4.50,
2.50

Dos.
o. 35
0.45

0. 55
o.6

HUILE DE FOIE DE MORUE

Nous cotons: $1.75 à $2.00.
Bouteilles carrées de M6 onces. $3.75

la douzaine-, chopines. $2.40 la douzaine.
i chopines. $1.75 la douzaine.

HUILE DE COTON

Nouis cotons:
Au baril

HUILE DE RICIN PHARMACEU-

TIQUE

0.0 le gallon, $1.25, en estagnon, par livre,

9c à toc.
VASELINE

Nous cotons:
"*Bleu Seal"
Blanche No i
Blanche No 2
jaune No i
jaune No 2

BALAIS

D'enfant, 2 cordes
D'enfant, i cor le
Manches de faubert

grosse

0.00

0.00
(mop), doz.

HUILE DE PETROLE

N ous cotons:
Pratt's Astral Oil
Standard Acme

gol.
le gaI.

GRAINS ET FARINES

Marché de Chicago

Les achats des sp4culateurs ont donné un
bon coup de main au blé cette semaine. Le
marché est ferme et en hausse de 34, ý, A -Ys.
Le mais était irrégulier avec bai' se de 34 A YÏ
et les avoines ont une tplrdance à la baisse.

10.00
19.20
6.72

14.40

1.10 1.25

Marché de MontrWs

Gr"in

La demande des acheteurs étrangers pour
le blé de printemps du Manitoba est bonneà
tuals comme-les prix de la demande ne mon- -
traient aucune hausse, les affaires out été peu
nombreuses. Il y a eu quelque *demandç pour
les avtines par câble de î8s. 3d. à 189 ÏM;~
pour les No 2 de 1 ouest Canadien à expédier
i Bristol, niais les exportateurs n'bnt Paw-
voulu accepter ces prix. Le commerce 10017\
des avoines a été plus tranquille, tunais le ton
du marché est ferme avec des lots. au char
des Nos 2 de l'Ouest Canadien cotés de 41>)je
à 4 2c, les Nos 3 de 4o5ý à 41c le minot ex-
magasin. Le mais jaune Américain NO .3 fut
offert à 8ot6c le minot, et le NO 3 mélangé,
à 78)(~c le minot. ex-rails, mais il n'y eut pas
de ventes, Il y a eui quelque demande pour
l'orge A malter d'Ontario et une vente de
5,000 mi n -ts fut faite à 65 ý4'c et une autre de
20,000 à 66 Ac le minot, ex-railà.

Nous cotons:
Avoine C.W. No i Ext. Fd
Avoine C.W. No 2
Avoine C.W. NO 3
Avoine Qué. et Ont. No 2
Avoine Qué. et Ont. NO 3
Avoine tune. et Ont. No 4
Sarrasin (48 lbs.)
Blé-d'Inde séché au four
Blé-d'Inde jaune NO 3

<HBie-d'inde nouveau.)
Orge moulée

0.401 0.41
0.41 0.:411.
0.40 0 401,

manque
0.64 .0.65

manque
0.79 O.5

0.51 0.53

Marché de Montréal

Farines

Le ton du marché pour toutes les qualitéis
de farine est ferme, mais le volume d'affaires
n'est pas grand, car la demande actuelle et
principalement jour de petits lots, afin de
remplir les besoins actuels; des ventes de-ime
patentes furedt faites à $5.40. les secondes à.
$4-90 et les strong bakers A $4.7o le baril en
sacs. 1l n'y a pas de changement dans la fart.
ne de blé d'hiver, pour laquelle la demande
est t ranquilIle de $4.75 à $5. Pour les patentta
de choix elle est de $4.,5o A $4.6opour les
rollers par baril les dernières en sics straight
de$2 à 52. 10 le sac

Issues de blé et avoine -roulée

1.10 Ll! marché est très ferme pour toutes les.
lignes d'issue de blé. aveé une bonnedeman.

o.85 de continue des acheteu-s étrangers -st
i.ao locaux, et des ventes de soit f artrut faitesà

$21, les shorts A $23 et les midd linge à $»6 la.
to-ine les sacs compris. La demande pour les
moulées est bonne avec des ventes de quali.~
tés p r grain de.$29 A $,31 et des mélangés

0. 22 $27 à $28 la tonne. Le marché pour les avol.
nes roulées' est ferme, de $4 40 à 54.50 le

0. 171 baril, en barils et d t $2,0 Ao à 2.1234 le sac.

Nous cotons:

Patentes du printemps:

Royal Household
Five Roses
Glenora
Harvest Qneen

Fortes à Bolager:

2sacs

2 sacs

3.60

5.10

VoLXVI-N .50 LE PRIX COURANT, Vendredi, 12 Décembre icqI.
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Bae&Spul, 9Bmu 4.90*
anoba S X 3 mu490

Keetôb 2-sa" 490
Moncalm 2 mu< 4.90

SCm iolm 2m à0

Vu1u de bý;deInde blanc pour'

lfai e. pour engrais
-S IM -- ~ ~4.50

.'ede go Ibo. 3
baril 4.90

Iuu. blt
Sonx. au4s char, tonne ao000

(i, 1 M.. l char, tonne 22.00
,Iiddllugs -d'Ontario, ,su char,

tomne â?.oo8.oo
iioulée pure au char 33-0o 34 .oo
Moulée mélangée, au char 30-00 31 .oo

Foin PRESSE ET FOURRAGE

Marché de Montréal

Foin pressé
Il continue à y avoir- une assez bonne

demande. dta acheteur& locgqx pour le
foin pressé de choix et le. marché est as-
sez actif avec des prix fermes. Le foin
NuI bÇ Vekd,ft ý>7; À'CXPUUa L'n % 2 ue sis.
50 a $ib et lé £âu a - hi, iranjuîide ule V4 à
$14.>. la tonnée par lots de citai el-vole.

Nous% cotons:
Foin No i, .pour livraison

immédiate $14-00 $14-50
Très bon, No 2 13.50 14.00
No à 11.50 12.00
la tonne,, en lots de wagon ex-voie.

Marché facile sur place.

BEURRE

Maerché anglais

M.Mils et Sparrow nous écrivent
de -Liindres à la dite du 28 noyembre
19q3:

Il y a eu une bonne -demande pour
toutes les sortes de beurre pendant tou-
te la semaine et aucun changement vers
la hausse des prix n'a eu lieu. La tem-
Sérature est douce et far-abLc à la -î o-
duction, aussi avec des fermes marchés
du 's à ces conditions climatériques, l'ave-
nir devrait itre sagsfaisant.

Ausraien -Le ton du marché a été
meilleur, ce qui est probablement dù au
retar,À4,& 'bçurre de la Nouvelle Zélan-
dceýs. Occasionné par la grève de

... Dgtoe, "en'couséquence les ache-
-*uff ont -été -un peu plus .ardents pour

amsberresAcholet Ie:sàlé particuliè-
-mient idontre une appréciation, comme
-valeur. Le beurre non salé, quoique meil-
leur à la fermeture, est encore avec un
escompte.

Nouvelle Zélande. -. 1l y a eu bien
peu de ventes cette semaine et les ache-
teurs attendent toulours le vaoeur icRua-
peliu» qui -devrait être délà arrivé. Très
peu dle prix ont été arrangés avec ce va-

peur, mais lei détenteurs, ide erante -qu'al
n'y.aurait pas &autres arrivages avant
INuel, réuilrlL.hLIIL ature ?Zxcuaa
rablement, et il n'y g aucun, doute -qu
né hausse matiide aura lieu sur les

sutit les valeurs actuelles. -

lýcâ arriv.5e5â cusuiau çette semai-
ne: rar le vapleur .. L4aLuw, MO Dulie *
Aumratia; par te Vajtel .*VulEran , zb
buu uuitU tilarlin

J..wa,- ~.ujeuuguen'a. pas changé
avec luu DUUMc. ucaucmu geiacrlc.

oIDuZ&çfl. -'Aà y a cii Iue nuiiiuure de-
maue puur IuLut icas suries ate Deurre,
meuin puur les quaitis inîtrîcures. Les
quliattu ae cnlx, muni. en tres- petite
quauce et unitrent une exçeilen. va-
leur. i reste *tuujuurs aes quantes con-
siat ramies de quiiitts iniericures j ven-
dre, mais les venacurs ont un peu plus
d espoir.

Argentine. - Les arrivages sont tou-
jours rares et les prix ne cuangent pas.

ý4ous cotons:
Danois, haut choix 1»10- à 13110
Sîberlen, haut cnoa.x 106/0 à 1121o
Sibericu, choix 100/o à 1oo/o
Sioerien, connierie 860oà 92/0
1'rançais, haut choix 120 à 134/0
Français, choix 112/0 à 124/o
Français, çontiserie 96/o à 100/O
Victorian, haut choix,

salé 120/o à 122/o
Victorian, choix, salé 114/0 à 118/o
Victorian, haut choix,

sans sel 118/o à 120/o
Victorian, choix, sans sel iîa/o à 116/o
Australien, haut choix,

salé 118/0 à 122/0
Australien, choix, salé 1 14/o à 116/0
Australien, haut choix,

sans sel -116/o à .120/0
Australien, choix, sans sel 112/ô à i14/o
Queensland, haut choix,

salé 118/0 à 120/o
Queensland, choix, salé 112/0 à 114/0
Queeniýsland, haut choix,-- -

sans sel 11/ àl u/o
Queensland, choix, sans

sel 112/0 à 114/0
Nouvelle Zélande 126/o à ir28/o
Argentine, choix, salé 11610 à 120/0
Argentine, choix, sans sel i î6/o à i î8/o

Marché anglais

FROMAGE

MM. Milîs et Sparrow nous écrivent
de Londres à la date du 28 novembre
1913:

La situation générale du marché est
ferme et les prix tendent graduellement
vers la hausse. Le coloré fait prime sur
le blanc, particulièrement dans le cas du
Canadien.

Nous cotons:
Canadien, choix au haut,

choix, blanc 65/o à 66/o
Canadien, choix au haut

coloré 66/o à 67/o
Exceptionellement 68/o

Nouvelle-Zélande, haut choix.
blanc 64/o à 65/o.

Nouvelle-Zélande, haut choix,
coloré 6s/o à, 6516

.Fromage forteie, 4àé à s1W~ i
au morceau

*Fromage, de s rê 7C C
Frqmage Oka - -

Beurre, choix - U
Beuirre, choix, en bloc;, upIlre %
Oeufs strictemeait ai
Oeufs»fraisen bot, 'de u1i

d'une douzaine
Oeufs No 1
Oeufs choisis

Les oeufs sont tréa rareS.&- er am-
pagne.

Marché -de Moatr4.

BOURRE-

Crémerie, îer choix
2ème qualité
Beurre de laiterie

3 à 3134e

399. 30)4

PEAUX VERTU

Très bonne demande.
Boeuf inspecté No i
Boctif inspecté No 2
Boeuf inspecté NO 3
Veau
Agneau, chaque

-13.50

12.50
1.%.O' 17.00

1.*10

FRUITS VERTS ET LECGUMES

Oignons, la lb.
Oignons, la cse
Raigin Magala
Raisin

.Bananes
Betteraves, sac
Carottes, sac
Patates, le sac
Navets, le sac
Pommes, le baril
Oranges Mexicaines, la ce
Oranges Navels, la cie
Citron'., la ese
Pom *mes Baldwin No i
Po.mmes Baldwin NO 2
Pommes Greening No 1
Pommes-Greening NO 2
Pommes So)y NZo 1
Pommes Spy No 2
Aýtocas, le gallon

O. 031
3.00

2.20

O-80_ 1.00
0.75

4.00 8.00
2.50
3.50,

4.50 6.50O

6.00

4.00

Si vous avez une bonne 'ldEè# p'our

votre pulltéf, donWla une ipia

tion IMm"éate.ý nl ya actu-ellqisat

beaucoup de commerçants qui.*cbn

et qui peuvent ausel trouver votmê5id'
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Table Alphabétique -des Annonces'

Assurac Mont-Royal ... 29

Baker &Co. tWalter)..12
Banque de Montr6at....... 32
lampee 'd'Hochelaga ... 32
Banquàe Nationale......... 32
Banquei Molson . 32
Banque Provinciale ....... 32
Silangef & Bélanger . -- 30
gowar, 9 F. &Co ....... 6
Bright Llght ç o.......... 31
British Colonial Pire Au... 29
Brodle & Harve .......... 12

Can. Hardware Exhibitors

Caad Lite AssuraCe CO.. 29
Canada Starch Co ........ 4
Can. Fairbanks Morse QO 8
Canadian Salt COa......... 7
CaLne Win. &Sous Co. Ltd 5
Church & Dwlght ......... 7
Cie d'Assurance Mutuelle

ýduCominmerce ...... 29
Clark, Wr".............. 12
Cannera Bras. ........... 14
Cottam Bart.... ......... 30
Couillard Auguste ........ 30

Deamarteauali........- -30
1)0m. CanneraCa., Lai....3
Doum. Cartridge Co.... 3
Dougall Varnlsh Ca ... 36
Dontlgny Hector......... 31
Douglas J. M. & Co. ... Couvert

Baluhart & Evans ....... 28

Pederal Lite 4aaurance Co. 28
Fontaine Henri ..... .... 3o
Portier joseph .......... 30

Gagnon, P.-A....... 30
Garand, Terous & Cie. 3o
Gendron Mfg. Ca ......... 36

Gillette Safety Razor Co. .Couv.
Gonthier & Midgley...3
Grand Trunk Ralway. 5
Greenlng Wlre Coc... .... 38
Gunn Langlois & Cie... 8

Hamilton Cotton Ca ...
Hotel New Victoria ...
Hutton Jas.............

jouas & Cie, H .. Couvert

Lacaille. Gendreau & Cie.. 12
La &'aCvoyac. ... 29
La Sauvegarde .......... 2
Ldellêvre A. J........... 31
totalie d i>, A. C ........ 36
Liverpool & Loncion & Globe 28
Lufkin Rule Co .... ..... -

Marnou & Manon 30
Martin-Senour .... 40
Mathitu (Cie J. L.) ........ 9
Matthtwik-U.lug CO ....... 7
Mtaxwellî&Son* tDavid) .. 36

-McArthur, A .. .36

Metropalitan Lite lia. Ca.. 28
McGIII Cutlery Co ........ 38
MceLarr & Co.<l>.K.> .... 9
Montbrland. L R -.. 30
Mantreal-Canada Ass. Ca.. 29
Montreal Dalry Co...
Mooney Biscuit Mfg. CO.. 12
Mati. John P.. & Cu. .. 13

Nova Scotia Steel Co 32

Prit Immobilier Limitée...
Prévoyants du Cauada,( Les>

2 Preveat & Bédard .......

Quebec Steanzahlp .... ... 32'

Record Foundry ......... 3,5
Rtolland & Fils. J. BR... 3o.

Sheldon Scbool ......... sc
Stanley Rule & Level. 38
St. Lawrence Suger C a 9
Sun Life of Canada........ 29

Taylor Porbes Co. Ltd... 4s
Tho'- paon & Nordis Ca.... 27
Tippe & Co., A. P.. .7

Union Mutual ........... 29
United Shoe Machinery Co.

I.td............43
United-Itates Steel Co .... 4
Upton &Co. %The T.). ixr

Western Au. Coc.......... 28
Wilks & Bunett ........ i

EN SURIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ «LE PRIX COURANT.

P!3~ Emballage en Compartiments Ridés
POUR L'EXPEDITION DES BOUTEILLES, Etc.

Le système de l'ancien temps d'emballer les bouteilles, les jarres, etc
avec du bran de scie est de moins en moins employé dans les meil-
leures manufactures de conserves. L'emballage en compartiments de
carton ridé est la meilleure assurance contre le bris, il facilite la
besogne, épargne du travail et des soucie tant à l'expéditeui qu'au
consignataire. *f cM
Les Boites Ridées T et N sont employées- -nr tous les genres d'e m-.-
ballage. Envoyez à nos frais une caisse %sinaire d'échantillon@ et
nous vous la retournerons emballée dans noi propres caisses.

The Thompson & Norris Co. of Canada, -Limited
NIAGARA, FALLS, Ontario.

DROOY.LYN. N. Y. BOSTON. mass. BROCJCVLLI, lad. LONDRES. Auatffl. yJUUCH. AilMau.

The Thompsun & mordis Co.
Of Canad. Uimaed

Niagara Faolle, Ontario

Envoyez de plus amples détails.

Nom.................. .......

Ase r e sse.....................
Z'. P. C.

: ài ,
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MKTIOPLITÂNAssuranCe ASIRIVI
-XRPO A uAne

W. ie uranoe COPI jQUI RECEVRA L'ASSURANCE rà_SjiduEOtIRDE
:-: or New-Yorlk :-DE VOTRE MARI? ,. auevle.

I Fouis Sodui) Dans un article très sensé à ce sujet, QE qenmet uU
ACtI SU.S18411 * madame Wiffien sugr9 u afmeci ne FARCE S:= MtSD plus »uÏieia

pozee iuu au s:dé. I gèeqe afmec Qin que CilUe de n'limporte quelle
~.mbd igis ~niàse mieux les affaires de son mari,'afiaires c om ~pagnie.

u 1g18. la compagule î dans lesquelles el e et son mari ont un inté- QUE n 1 C' iltideoefflsdee
*autruomubiae.mis au canada des poli- rèt égal. Il -y a une question particulière 40 PARCE Za esmes et Pnpdodem deces pour ............ 218.9 que Mme Wiffen pose à la femme de chaque QUE n I» Ue sn le'gr

alle a diou tr u tii de epor tlesmue
mainsa du cvrment membre'des Modern WVo-dden. C'est la 1 futures..
miscnadien eiri':e question que nous posons en tète du présent dU cmagni e s t ulone.Me," por les &nadlens article: "Qui recrvia l'ans arance de votre Fruos t ses grpiaux re.envliron .... rovin. 1.0000.ce'Ot"U"l demari?" Vous ou vos enfants; ou son frère, Québec pour le biméfi.. les

U y a 1 dG U8LM Canadiens amattistredan& OP t m Lfi.sa soeur, un parent quelconque? Qui est
- bénéficiaire? Il est fort important pour la BmeSOWsI a 4 I..dA,.,

femme et les enfa'nts de savoir qu'ils sont M N~A
bénéficiaires. Madame Wlffen inlsiste sur-

W E S T E N ce point, parce que chaque mois sur la liste ___________________

dei marts il y a des membres qui sont entrésÂSSU À.NC GO. da is la société ava7nt de se marier. Après
1NOORPORRIEN u li leur mariage, ils voulaient bien honnête.

ACTIF, au-delà de $35,284.z79.93 ment changer le nom du bénéficiaire, mais
sureau Prlii: TORON? O. OaS ils ont négligé la chose et Ils sont morts
Eou. 0»0. A. Cox. Président subitemnlt. Dans ce cqs, la femme ni les H

W.. L oox, Vt-rUet enfants ne recevront un dollar de leur assu-
WILMm"M .u, téérl rance parce qu'un autre est ucemeuré le béné- 0i
e. c. pOs., Secrétaire. ficiaire du defuut. Que chaque épouse pose J

£mseubmmae Montréas aujourd'hui la question à son mari et si I
il nuit ST-PlEuRe, celui-ci a faitpreuve de négligence, qu'elle in- N
RBuT. f3lceuunhKu Géra n siste pour que le certificat d'assurance soit-L B

___________________________ *expédié au greffier du camp local, pour que
_______________________-le changement de bénéficiaire soit opéré de NUAC CO P Y

THE FEDERAL LIFE suite. Des milliers de certificats portent les
ASSURANCE CO. noms de bénéficiaires autres que ceux à qui

BuRBt&u-CEiis: HAMILTON CAN. les mrembîes voulaient laisser leur argeut en
CHIFFRES D'AFFAIRES 1912 mourant. Ces certificats n'ont pas été chan- îaur~ u etcamaie, Bureau Chef à Meatrial
âcrIF AUGMENTÉ Du 40o,64-30 gés %OINEqele itTEUReS pr rSURPLUs RÉALISÉ $10 :.90 s~,greqelsîtrsé7 'n a r ir' âlexindre Lscàste,U. Cmealer, Per..Willam&ssUiucR nif VIGUEUR *00ÏÏ7 qu'ils mourraient et qu'ils ont été négli- Moîson Macpherson, Xcr., T. 1. Drummond. Sor.

C. L SWEENEY. Girant Provincla gents. -Modern Woodman.. rdeTbpunGint
Monbial Qud.c._____________J. W. Munie, Asshtant-Géran.

LA CONCURRENCE ET SES - _ _ _ _ _ _ _ _ _

13S1N1IRT & 1yVNS EFFETS SUR LES AGENTS LsPéoat uCnd
>0 lA.. Lincoln donne cet avis-.- Ne labourez Les~ . F0,1.af du Pe au..

(Aufflérâ- dÀssurn g pas sur une souche d'arbre mais labourez em oa' oun

Peu, Vie, Accident, Cambriolage, autour." Sa pensée était qu'il Yalait mieux CAPITAL AUTORISE 8500,000
Bris de glaces, Automobiles, prendre la ligne ayant 'moins de résistance. j

Responsabilité des Fonctionnaires Comme agents, nous ferions bien de suivre AOudspr m.p6mn

Agnt picie=porson avis - et de pas tourner autour avec un Parce que c'est un placement san
Agnt pinipuxpor:fragment sur notre épaule. paei.

TicSa UlÉUisu & NmaiW IL ÇA. Il y a deux classes d'hommes. dans les meque c'est, avec la plus petite
ditdiibourg. agents, le hâbleur et le travailleur silen. pimeqes la seulegrooseprente

<cmi.Ammci Isurmo ~cieux. Ce dernier en fin de compte fera de à "P11onds Socil" faisnt une qeeu
de kew.York. meilleur travail que le premier, car moins il té du Fonds de Pension.

y a d'antagonisme, meilleur cela vaut pour Total de l'actif du Fonda de Peilsion
R<oui considérons toutes commandes tout le monde. je ne veux pas dire par cela seulement : S384,936.39.

d'agences 'le la port de personnes qu'il ne faut pas faire de co' "rrènce - nons Bureau Metr
responsaébles. L'expérience devons y faire face - mais nous ne devrions Ch m r 22

n'estn absolument pas toujours nous dénigrer. C a be2
NNn.spensable. Quelqu'un a suggéré six quatifications EdIflose "Le PatrIe"s

BUU : EIql U @1tk WODS pour la concurrence légitime: iQ le savoir; Bureau - che
SarCE IDPIC LAU.1 ic WODS 2q la confi&nct'; 39 l'énergie; 4ý I'origina.

89 rue St.Smoet lité ; 50 l'ingéniosité; 60 le pouivoir. La5 u D io s.
TEILEPHioNe MAIN ses i&ONTrEAL connaissance de votre compagnie et une con- ER ._____________________________I ception de ls nature humaine dans ses diffé- -1_________________
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opauy,
FRED. E. RIUCHARDS,

Prifsident.

Valeur acceptée de Garanties Ca.
nadiennes. ciétenues par le"Gouver-
neinent Fédéral pour la protection
des Portturs de Police, $i, 2o6.576

Toutes les polices émises avec
Dividendes Annuels sur pal- ment
de la prime annuelle de de~uxième
année.

Ouverture 'exceptionnelle pour
Agents dans la Province de Quebec
et l'Est d'Ontario S'adresser à

WALTER L JOSEPH, Gérissit
151 rue bt-Jacques. MONTRÉAL.

COM PAG NIE
MONTREAL -CANADA

D'ASUANCEw COMMNE vliCEtNDiE

Téléphes.01 moi &MI 5
Actif............... 85157 885.95
Réserve .......... 8193.071.19
Autres Valours

passives .... 20,08

$213,759.19

Surplus pour les ass» ........ 8344.128.76
Bureau -Chef.a

ELDIFICE O ULUTIO,
r0 ue Notre-Dame Ouest.

ang.c de la rue kit.dulpice.
11OH1TREAL

L. A. Lavall6e, Président
$fard. Pa06. Gérant Provincial

L ASSQURANCE MONT- ROYAL
<Compagnie In,ée o

iDureauLe 74 ?Kt 11011teIaoee11 Oue1t
coin St-françowi-Xver. IIONTRIAI

KOOoLPEZ PoRe.?T. président.
J. Mg CLumUT. Ir.. Oérat-0#1#sl.

rentes dl spositions sont essentielles. Vous
devez avoir confiance en votre compagnie et
en vous-même et l'avenir est à vous. On ne
peut @'attendre à gagner qu'avec de l'éner-
gie. L'originalité vous permet d'attirer l'it j
tention du futur assuré et rend ee que vonq
dite% intéressant et plaisant. 'Il faut de l'in-
>eénioeité pour s'asiurer une entrevue et l'ob-
t enir en t mps ie plus opportun et de la nia-
nière la plus efficace. Le pouvoir mental
doit être cultivé à nn haut degré de perfec-
tionnement pour la mentalité en affaires.
Ces six qualifiations entrent dans le ch2mp
de la concurrence : il est necessaire de bieu
s'examiner pour savoir si vous les possédez.

La concurrence avec soi. même est la mneil-
leure - -voyant à ce que nous puissions nous
diriger nous-mîêmies vers les meilleurs résul.
tats de notre travail. Si nous fail lit6sons à
cela, comment pouvons-nous espe rer diriger
les autres. L'agent qui se dirige lui-mnêmîe a
la plus grande production de travail.

La concurrence légitime est 1b in ne pour
nous-elle nous rend aptes à répondre aux
objections. Nous apprenons par elle à ne
pali voir les gens sans y être préparés, nous
confiant en notre connaissance de l'assuran-
ce pour obtenir nu nom sur la ligne poin-
tillée. Dans d'autres professions, il faut
plusieurs années de préparation avant d'ap-
procher le public. Nous ferions bien de
prendre quelque temps pour nous préparer,
car de notre perfectionnement en cette
époque de concurrence dépend la supré-
matie de notre valeur. Ce n'est pas ce

Sun Life of Canada
Actif............ .... $ 49.605,616.49

Assurances en vigueur .... 182,732,42.Sc

Ecrivez au Bureau Principal,
Montréal, pour vous procurer la

uo infitu*é&---Prospère-e-4

Progressive."

-BRITISIl1 COLONIAL
F'IRE-INSURANCE COMPANY

EDIFUCE ROYALs 2 PLACE D'ARMES, 1MONTREAL.

CAPfl AL AUTORISE, $2,000,OO00 CAPITAL SOUSCRIT, $1,00,000

-J Agents demandes pour les districts non représentés.

e 3o octobre 1913, le Dr. J -S- BrOwnlee
e Detroit a écrit ce qui suit au sujet de

sa po ice-dotation, réremînent arrivée à
échéance :-Le résultat de nma police a
été très satisfaisant car les dividendes
appliqué, à mes primes d'année en année

ien ont réduit le coût de 25 % et la police,
q w était d'un montant <le $t,ooo m'a
* onné un rapport au comptant de $%79 14
*en plus de son coùt, sans compter la pro-
tectiton de l'assurance.

je souhaite à votre compagnie de con-
tinner à prospérer comme elle le mérite
si bien."

Dans chacune des cinq dernières an-
nées, les à ecettes de surplus ont bat tu tous
les records précédents. E n i 912 ils étaient
de plus de Ji,.% 4o.ooo. Ceci explique les
dividendes icati.hfaisants versés aux por-
teurs de police de la

CANADA LIFE ASSURANCE CG
Bureau chef * TORONTO Orne

Ci £ewahflc f'Uuwact
n'UTIBLLB 'DU COWlIRGE

Contre I'inosnelis
Lotit oeédaut 888O,O@O.O@

DUPOT AU OGOUVRRNRIIUIIT
en conformité avec la nouvelle Wo dus

Asurances de Québec, 8 Bdouard VI 1, Chap. 4g.
Da»psa.CS.f: M I rue attenant 8e-ibaa

WPS1ONSABILITE PATROIIAL!

La Prevoyance
Capital $500,OOO.OO

Aussi :-Accidents, Maladies, Glaces,
Vol, Garantie de Fidélite, Garantie de
contrats.

ASSURANCE D'AUTOMOBILES

Mureau chrefT

lSrue St'Jacqucs - Io"té
Tel. Bell :Main 1620
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*TENE TEENT
pouston 1= 16 ou esUsienà.ts d-

COl"Ws. à amioRlO , 5 us unIversté.

j anle de la rate ste-CaIbor ne, Idilcet de l
crau e archands.

NEW VICTORIA MOTEL
B. FONTAINE, PROPRIXTAIXE

L'Hôtel des commlg voyageurs.
Plan Américain. Taux, à partir de $2.5o.j

JOSEPH FORTIER
IF&bdlont-Ptpeler

e, Relie et titage bri-
gS ar' i e ,1 = c mpt'ab>l22,s2

Frormules et funtur de. reu
210 rue Notre-Dam Ouest,

(Angle de la rue st-Pierre). mouaàài.

P AIN IPOUIR*'OISEAUX est la "Cettaw
~ sed" fabriqjué d'apeils six brevets. a

obandise de cemIlace ie aon ne ut Fappro
cher comme valeur et comme populauité
Chou tous le feumalaseure au gros.

L. R. MONTBRIANL>
Architecte et Mesnreur,

230 Rue ât.André M cati

comptable. Amditeur
SPÉCIAM1J -, diudaine Fumlles.

_54, 00, -RUENOiTRE.DAME ESTr
MONTREAL.

GARANO, TERROUX & CIE
BANQUItRS cir Couwricts «

48 rue NotnrDame Ouest

Notaires. CWnptables et Commissaires ,

TRUST & LOAII IUE.DinG.
neS 30 re et-Jaeues, MONTREAL.

A.rget àPrêter à4, 5 et6,4

qu'un home-q dit qui le rend. plus intéres-
sant que se olýges niLis la manière de
laquelle il1le dit. ~nua nous surveillons,
noua pouvons dével pper'cette qualité.

.Une chose que jL-conaçillerais, e&t cellt-ci:
"Soyez' honnête dans 14 concurrence. N'a-
baissez pas votre concurrent Igait cites les
bons points de -votre cqtpaeMe._C'est un
vrai plaisir d'écouter un bout mequi ne
décrie ni ne médit de ses rivaux. Encou-
ragez la concurrence ; elfe élargit l'esprit et
les pouvoirs mentaux tout en nous rendant
mieux qualifiéç pour pousser de l'avant
l'assuranuce sur la vie.

Ventes par les Shérifs
SEMAINE DU 14 au 2o DECEMBRE

District tPArthabaska.
John Francia Wal. h vs Dame Marie-Louise

Bédard et vir.
Une terre de deux axpents et demi du lot 18
du 3ème rang du canton de Warwick.

Vente à la porte de l'église de la paroisse
de St-Médard de War'wick, le î8 décembre
1913, à ico heures a. m.

Frank Deblois vs Dîne Felixtine ILes-
sard et 4.

Un emplacement connu sous le NO. 461a-2
du t adastre officiel du village de Kingsville.

Vente à la porte de l'église de li paroisse
de St-Maurice de Thetford, le 16 décembre
1913, à 9 heures a. m.

District de Beauharnois
The Troy Wagon Works Company vs Dme

Eva Estelle Hakins et vir.
Vingt-cinq lots vacants dans la paroisse

Ste-Cécile, étant les Nos. 251, 252, 253, 254,
255, 303, 304, 305, 306, 307, 390à 3a1 31a..

313' 314, 360, 36r, 362, 363, 364, 36' 368p
369, 37o et 371, du numéro originaire 92 de
la paroisse de Ste-Cécile, comté de Beau-
harnois.

Vente à la porte de l'église de la paroisse
de Ste-Cécile dans la cité de Sslaberry de
Valleyfield, le 18 décembre 1913 à
10 heures a. m.

District de Bedford
Télesphore Richard vs Remi N. Rainville.
Un morceau de terre dans la ville de Paru-

bain, district de Bedford, au coin des rues
Principale et Jacques-Cartier, No. du ca-
dastre 154.

Vente à la porte de l'église de la paroisse
de St-Romuald de Farnham, le 20 décembre
1913, à 2 heures p. m.

District de Joliette
The Massey-Harris Comr any Lirnited va

Octavine Millette.
Un emplacement connu comme partie du

lot NO. 507 de la paroisse de St-Tbomas, dis-
trict de Joliette, avec autres bâtisses.

Vente à la porte de l'église dé la piaroisse
de St-Thornas, la i6 décembre 1913, à
i o heures a. m.

District de Kamouraska
Didier Nadeau va Alphionse Castonguay.

GON1HIR MIDGLEY

NE MANQUÙEZ- PA8 LDE LIRE
la am. Edtien de

L'ALMANACH -ROLLAND
Agricole, Commercial et des Famlle,

.pour 1914
Qui vient de paraitre et renferme encore,
joutre ses nombreux et utiles renseIgne-
ments religieux et ci -iques, d'agréables
légendes et d'intéressantes hiatoires iné-
dites. par-nos auteurs canadiens:
Un Couvni d'autrefois, par A. D. DeCelles
L 1Ours de Ra piste, R. Girard
Les Rev4enants ......... A. Bourgeois

Pusblié par'

La CouPagmlJ.I.&ollaud àil%
53, Ru0 St-Sulic - Montréal.

Prix, ici cto z franco par la malle, i5 et$

Mais.. Fondée e« 1870
AUGUSTE 'COUILLARD

IMPolTtUrà Dn
Perouattit et Quincaillerie) Verre@ à

vitres, peintures, arc.
Spéelalitê s Poiles de toutes sortes

Use. 180 à SUS rue ïSt-Pai
Vostes 18 et 14 It-Amabte, MONTENMAJ

La maimo, n'a pas de Commis-voyageurs e
fait bénéicier sest clients de cette iconomlfp.ý At
tantion toute spéiale aux commandes gtla
malle. Messieurs les marchands de la am ftn
serouiL.toujoursseris au plus bas prxdu
marché..

P. A. GAGNON
Comptable licoecié

(Chaftired Aetcoustant)
Chambre3315 3 l17

I~l Oe mnmue Qsaébe.

Téléphone Bell ]Main *:sà

Arthur W. WIlks. Alexander Bornat

WILKS & BURNETT
Cemptbles Ader Commlemlre pour

i - %tute ee mm§laee

Règlement d' affaires de Faillt.
W2 Iâtiu Bffle des Iardiuds

Téléphone Bell main 530. MOmNTEEAL

ENE PREVOST RODOLPHE NEDARD

PREYOST &BEDARD
Comptaboles. -

Uàquldateurs,
Auditeurs.

3~cIlté: Rôfglemeats de dwIf»em&
uite ff Edifice Royal Trust

E07 ST.JAOQUES
BELL TEL. NMiNts MONTREALi
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Votre maison avec le merveilleux
WMite Flmé Burer. Ce bruleur
donne à vos' vieilles lampes et lan-
ternes une-lumière blanche. brillan- -
te et douce à la fois, et supérieure à
celle du.gaz et de l'électicité. sa
lumière épargne la vue et rend la
lecture et la coutureagréables Ps --
de M muts à Bdisr. Fiable et écono Aque. Satis
faction garantie. Fait les délices de tous ceux qui
l'enplotent. Echantillen Complet Par la Poste à

2ut. adresse. 33e on 3 pour 81.00. Argent r-
besr sinon satisfait. Commande, par la Poste
aai" case Aomaent. Prix Spéciaux en gros

Bright Light Co., Merriekville, Ontarlo

FOURRURES
Manteaux en Mouton de Perse
faite sur commande par un
dessinateur expert, ci-devant
employé d'une grande maison
locale.
Tous genres de fourrures re-
modelées.
Peaux et ouvrage garantis,
prix modérés.

A. J. LELIEVRE
' MANCHONNIER

150, RUE ST-DElS, MOlfREAL.
Tél., Est 3521.

Spécialté :

Manteaux de Mouton de Perse.
Tous genres de Fourrures réparées,

teintes et nettoyées.

MAGASIN A VENDRE
Au Lac Mégantio

Un très beau magasin de mar-
chandises sèches, situé au centre
du village, établi depuis 26 ans,
stock environ $9.000-,00 bien as-
sorti, à vendre pour cause de ma-
ladie.

S'adresser au propriétaire,

Mme E. Couture,
LAC MEGANTIC, - - P.Q.

ro. Un emplacement ave, bâtisses et dé-
pendances faisant partie du lot bo. 65 du
5ème rang du canton Estcourt, comté
de Témiscouata.

2. Un emplacement d'à peu près 7 actes,
,faisant partie du lot No. 64 du dit 5ème rang

du canton E'tcourt.
Vente au bureau du régistrateur du comté

de Témiscouata, le 18 décembre 1913,
à Io heures a. m.

Dstrict de St-Hyacinthe
Joseph Cabans vs Domina A. Bachand.
1. Un terrain au village de St-Liboir.•,

avec maison, grange et boucht rie y érigées.
2. Une terre située dans la paroisse de

St-Liboire, rang St Henri.
3. Une terre dans la paroisse de St-Li-
boire, sur le rang St-Henri, avec les bà-

tisses y érigées.
,ente à la porte de l'église de la paroisse

de St-Liboire, le 16 dé:embre 1913, à 10
heures a. m.

JOURNAL DE LA JEUNESSE. - Som-
maire de la 2138e livraison [22 novembre
1913. - Le ralisman, par Pierre Maël' - Ce
que peut donner une baleine, par L. Viator.
- Le Soleil et son utilisation industrielle, par
Daniel Bellet.-L'industrie de l'arbre de Noël
en Allemagne, par L. Viator - es écorces,
le tan et le tannage -Le plus bête de tous
n'est pas celui qu'on pense.-Les sous-mai ins
d.: la flotte hollandaise.

Abonnements.-Prance Un an, 20 fr.-
Six mois, ro fr.-Union Postale ; Un an, 22
fr.--Six mois, i i fr.

Le numéro ; 40 centimes.
Librairie Hachette et Cie, 79, boulevard

Saint Germain.

OCCASIONS D'AFFAIRES

Nos abonnés que pourraient intéresser
les demandes de représentations, d'agen-
ces, de marchandises, etc., publiées dans
"Le Prix Courant", n'auront qu'à nous
faire connaitre le numéro de l'occasion
d'affaires qui les intéresse pour que nous
leur adressions tous les renseignements
utiles.

12.661. Agent. - Un manufacturier
italien de bijouterie en mosaique floren-
tine cherche à avoir un agent fiable at
Canada. -

12,662. Térébenthine et huiles. - Une
maison de Londres est prête à recevoir
<les offres de producteurs canadiens.

12,663. Cartons pour faire des seaux à
huitres. - Une maison de Glasgow de-
mande à entrer en rapports avec des ex-
portateurs canadiens.

12.664. Fruits. - Une maison de Bir-
mingam désire entrer en communica-
tions avec des expéditeurs canadiens.

i2,66.. Fruits. - Un agent commis-
sionnaire de Birmingham est prêt à re-
cevoir des approvisionnements cana-
diens.

12.666. Fruits. - Une maison de Bir-
mingham désire vendre des fruits cana-
diens à commission.

12,667. Pommes. - Un marchand de

Hotel St.Maurice
NOtM DEs VOYotUlis

Hooter Dontlgny, Prop.

Chambres de première classe et
Sales d'Echantillons

GRAND'MERE, P. Q;

Fvesham demande à être présenté à des
exportateurs canadiens.

12.668. Brosses, chapeaux, tapis, braids,
boutons. - Une grande maison étran-
gère de Kobe désire entrer en relations
avec des marchands et exportateurs ca-
nadiens.

12,669. Perforatrices électriques et
pneumatiques ainsi qu'outillage pour lés
mines. - Une grande maison américaine
de Tokio demande à impôrter du Canada
de l'outillage pour les mines.

12,670. Peaux sèches et salées. - Une
maison de confiance de Rotterdam de-
mande à entrer en relations avec des ex-
portateurs canadiens.

12,671. Graine de lin. - Une grande
maison d'exportation de Rotterdam est
prête à fournir aux maisons canadiennes
des cotes pour les semences de haute
valeur.

12,695. Bois de pulpe. - Une grande
maison d'importation de Bruxelles, Bel-
gique, désire entrer en relations avec
des exportateurs de bois de pulpe du Ca-
nada, en vue d'ouvrir un commerce di-
rect entre les deux pays.

12,696. Graine de lin. - Une maison de
Zaandjik, Hollande, désire entrer en rap-
ports avec des exportateurs canadiens
de graine de lin.

,12,697. Grains et foin. - Une maison
.britannique du Maroc désire acheter du
grain et du foin canadiens.

12,698. Biscuits pour chiens. - Un
marchand de produits du comté de Lan-
caster désire entrer en relations avec
(les manufacturiers de biscuits pour
chiens, au Canada.

12.6(». Agence pour articles canadiens.
Produits naturels. - Une maison de
Francfort sur le Mein désire obtenir la
représentation pour l'Allemagne demai-
sons canadiennes de premier ordre.

12,700. Houblon. - Une maison de
brasseurs de Burton-sur-le-Trent de-
mande des échantillons et cotes de hou-
hloù canadien.

12,7o. Houblon. - Une maison de
Burton-sur-le-Trent désire voir des
échantillons de houblon canadien, sem-
blables à l'Oregon et le Pacifique, avec
cotes.

12,702. Mousse d'Irlande. - Une mai-
son d'Irlande demande à être mise en
rapports avec des maisons canadiennes
prêtes à s'occuper de la vente de spécia-
lités de mousse irlandaise à des bras-
seurs et aussi aux industries textiles et
du cuir.

12,703. Agence à l'étranger.-Un mon-
sieur qui habite au Canada depuis nom-
bre d'années est prêt à retourner au Da-
nemark et aimerait à être l'agent de mai-
sons- intéressées à l'exportation au Da-
nemark de produits manufacturés-

là suivie page 4;
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i* BAN9 UIe@?WS D MONTHkA-L
,*N ~ ~ . -M ilen u la ONIIl A AT DU PALEMNTW

Caia tout mia.... 010t,O0000.0
Fous o Rasvo.....................18,000*0*.0O

Prft ...................... 1.045,521 7.0
Sièg oslalïMNTEL

Doeau des D60eteu,-ie Très Hon.--o*Otrathco»nasd MeqntRaya, O.Cid .C... Président Honoraire Hv. Meridith Cer.,
îr;&esidnt R. Bi *ANu «Cr., Vice-réisident~ -. B. Oreenmlielda Sir. Wm.
Macdenalh Hon. Robert Mackay, Sir hT;'oma bauea, K. C.
YV.;a vdMoric, C. R. Hosmer, A. Baumgarten, C. B. (ou, Hl. R.Wru Bod. D. Porbes Angus.Wm. If Master.

eir Prederl*k Willlaes-Ts'yîor, Gérant-Général; A. M. Braithwalte,au. géran$.général; 4. idacuider, iump. Chef et Surint. des Succursales,C. âweeny, Burint. des Busc, de la tolomble Anglaise; P.J. Coekburn,
Surint. dets Suce, de-la Province de QibelUP WnlwSrnt des
Suce. du Nord-ouest. D. R. Clarke, Sarint. des soée. des Provinces
Maritimes etde Terre-Neuve.

Sueesalie au Cauad@.-Dang toutes les principales Cités etvillesdes
Pr5avince uivates Ontario, Québec, Nouveau-Brunswick, Ile du Prince-
imrd, *fouvelle..Ecose, Proinces du Nord-Ouest Colombie Anglaise.

Succursaes mu dehors du Caaada. - Grande-Bretaime. tendres.
ngleterred o' hreadmeedle Street .C.-Sous-gebce, 9 Place Waterloo,

Paml Mail, B.W.
09tata.Dnia, New-York-R.Y. Hebdes W. A. Bog. 1. T. Molineuz. agto

$4 W411 Street. Chicago, Spokane.
Terre-Neuve : St. lohule, Curling, Grand Falle.

-- exique. Mexico. D. P.

LA. BANQUE NATIONALE
FONDE EN *.1860.

'capital
Réserve

02,000,000
- I1550,000O

Notre service de billets circulaires pour les voyageurs IlTra-
vellers Cheque I a donné satisfaction à toua nos clients*; nous
nvitous le public à se prévaloir dus avantages que noue effrons

Notre bureau de Paria,

14 RUR AUDER,
est très propice aux voyageurs canadiens qi visitent l'Europe.

Nous effectuons les virements de fonds, lus colletions,les paie
mente, les crédits commerciaux su Europe, aux Etata-Umais
et su Canada, aux plu s taux.

LA BANQUE MOLSON
INCORPOUE mN un

Eouteau Principal, NONTEBAt.

SUCCURuSAE dAns là& Pvmm Den ounro
Axuksa Rus Salnte-Catherine Ilehuon

RedordAvenue du Pare Rae .. a1
ChicoutimiMasmev- an-élr
Dmsumondville Market and Hrbour- Sainte-Piavie Station
gPaUsavifle et Rivière Côte des Nteipi.. alS-t;eous9

d* L1oup Station Celte et-Paul Watt-Th rsde
stnewiom o ulvrntIarn BlalvMOl
leehine Lochaken-eni VietoriailleNeatréal-lue St. Fervl vins St-ierre _

sertie, ont
111 emom.ee dMas tout la OaMs.

Agences à Londrès, Paris, Sertin et dans toutes les principales villes dumouds. Umiaon de Lettres de Crédt pour le emere et lettres
simulaires pour voyagreur.

NOVA SOOTIA 8TEEL. & GOAL 00.
ACIER en BARRES MARCHAND, MACHINERIE à
ROUES, TRANSMISSIONS en ACIER COMPRIME
POLI, TOLES D'ACIER JUSqlu'à 48pcSde large,RlS -

en "T"I de 12, 18, 28 et 40 Iboeàla ver g CLISSES,
ESSIEUX PE CHARS DE CHSMINS DE FER.

GROSSES PIECES DE FORGE UNE -SPECIALITE
Miaou de -Pe.., -Wabana, Terreneuve.-Min§

Haute I ou nleaux Pours I RimebireA Sydney Mines,
N. B.-LUminoke, Forge et Ateliers de Finissage

à Nov; Glugow, N. E.
1ýpream@ Principal : NUW 01APGO'W, B. M.

BANQUE PEQVITCI&L;E
b- «desl@

iée central 8 7 à PbW d'AMes, Mo.etrisl, Oe.

conseil dpAdmlalstrsUoa Président: M. M. LAPORTICI de Laportq
Marias & Cie, Adtministratgur Crédit Foncier Prs.uco.Canadlen
Vice-président: M, W. y. cARjumx de la maison on gros Caraley
sona &k Ce. * Honorable J uinx, uEz.mnitre de l'Afrlculture
IL O. M. DÔSWORTHýVi Pl]résdent "Canadia Pacio 131 w&y Ce.1"

lu. LPEO819RACiNE, de la maiso A Raciase I Cie, marchand@ en
Irusllontrél M-11. 1. 0. BRAUCUMINS, propriétaire de la Librairie
Beauchemin té TACRESDI sIEi«nVIu, Dlreeteu!géat, s . W. I...
POReC àteeiur, 1. R.CHOQUICT A@dbtat-Inspeeteur- AXZ-

BOssu a Président: Honorable Sir ALEL LACOSe,. Mx-n
tue chef de la Cour d'Appel ;, Docteur Il. PERSIJKJRR1 LACHAPELeIAdministrateur du Crédit Foncier Framco.Canadien; M. CHEVALIER

IDirecteur-Cmat Crédit Fondier Pranco.Caaadien.
085 S«uoesls dans les Provincende Québec, Ontario, Nouveau Bruinswick

1Er EtaUml : New-York, Boston
ulyiO himro.Angetere.raneAllemagne, Autriche,Itle

QUBDB3Jc STBÂMSHIP CO.* LIMITE».

ALLEZ AUX -BERMUDES
Le Steamer IBsr*.udiam.' à double hélice, to,.%i tonnes de déplace

ment, quittera New-York à il hr. a. m. le 13. et 24 Décembre
et lu ha- a.m., 7, 14. 21, 28 Janvier. Signaux 111101rcl télégraphie
san fil, orcheatre.
Voyage Reord, 89 hOere,30 miuutes. Le plus rapide, le plus modorse
et le seu steamner d6beruaut ses pasesrau «uata aux Dermdes mas

rashrdnst. ANTILLES

Le aleuveau steasser liise t autres steamers quittemt'Mew-York
toutes les deux semaines pour it-Thomas, Ste-Croix. et-Christophe,
Aot»ua la Guadeloupe, la Dominique, la Martinique, Ste-Luce, la
Barbade. Demerr.
PourreuelgaeMnta compltes s'adresser à Ticket Alents W, H. Henry.
286 rue St.aeques; W. B. Clanc7, au rue St-jaeques; Tha. Cook & son
spe ras âte-Catherlae-Oýuet; HomXe à Rivet, g Boulevard SI-Leurent,
Montreal Star (Uptown) 43 Union avenue, à JO. Broek & Ce., us, rue des
Commissires ou R. & O. Ticket Office, 9-1a Victoria Square, Montréal,
Quebeelteamahp Ce. Ltd., Quelle, -

BANQUE D'HOCHELAGA I14-1911

DIRCTEIIMjAVlme. Président Hem SonP. Bélque C.RVice.PrésdntA. Tureotte, Rer.e . leuaiy, ier. Hon. J. M. Wilson
Col. C. A. 8 rIA A. Zarenue, .. Leduc. GérantBeur ma
surintendant des Agences ]. AL Lavailée. Aastam-Ôérant;- Yvon La
marre. , nsecteur. -een -wiuuipl-meatréa

BgURAUX' DE QUART11ERS3
Ave. ment-Royal Peinte et.Charles DeLemlmer

(eoldat-Denl)St-Xdeur eat 11ard
Ave. Mont-Royal et-Heurl Note-Dame, Ouest

(Coia deLanir) et.Vlateur Longue-Pointe
lut Ste-Catherine, Rat j nartler Laurier &l;&n, (coinOtaro
Quefte-Catherint,eentre VllerM ____

e unpr otréa) Quartier Ste-Marie
Longue oite ViauvýlplwuoriMeaél ouîremont
Mgalsonneve

1 . SUCCURSALES
I
c
I
I

i
i

kerthierville, P. Q. mauville, Ont. S-llyadathe. P. 2.
àrtlcrville, P. Q. Mont-Laurier, 1.Q. St-Jucques l'Aehian,
Idmouton Alti Prince Albert Alta. S.aussâgsPQ
suru, ônt QuébecP-. ; S-jerome, P. yj.
lawkesbury. Ont rst-RoehdeQ@uébecP.Q St-lAmhqrtP Q0.
ailette, P.. Soe,10 t-Pierre lino.
acin P. Q. herbrookeP. Q. get.valérien de
o ptiond . P . &eGnvèed ri-iirs P.,Q. St. iLet Alta. Shefford, P.Q

'ouguenil, . . Pierrefond, 1.Q. Valeyfield, P. Q.
.ouillevllle, P.. St-Bonlface, Man. _ Vankleek Hill, Ont.

* Winnipeg, Man.
Etmet du Lettres de Crédit Circulaires pour les Voyageurs, payables

a. ites lesparties du monde ouvre derédits commieaux ; achète
in teu sureos pays dir,~~r ; vend des chèques et fait des paiements
daphiquessur lesl p les&ý villes du monde.

La publicité bien faite est loyale et
honnête, documentée et raisonnée, direc-
te et vivante.
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REVUE DE LA

CALENDRIER FIN&NCIER

Dividendes trimestriels payables le lundi 15 janvier:
Actions. - Belding Paul Corticelli Pfd; Montreal Cotton.

Pfd ; Montreal Loan & Mortgage Co:; Montreal Trust Co.; Nos th-
crn Ohio Trac. & L. Co ; Tooke Bros., Pfd.

Assemblées annuelles: - Banque d'Ottawa; Banque d'Ho.
chelaga; Merchants Bank of Canada ; Northern Crowi Bank.

CERTIFICA78 DU PACIFIQUE

Le secrétaire du Pacifique a donné à la presse communication
de la note suivante :

"A l'assemblée régulière des membres du conseil d'administra-
tien, un fonds a été crée qui sera connu sous l'appellation de
" Special Investment Fund ". Ce fonds sera constitué par les
versements sur les ventes de terres et sur les valeurs représentant
les ventes pu comptant de ces terres. Ce fonds atteindra
$55,0S0,oS0.

'ILe Royal Trust, de Montréal, est nomme dépositaire de ce
fonds.

" Il a été décidé d'offrir aux porteurs d'actions inscrits le 23
décembre, au prorata de leurs actions $5a,ooo,ooo de certificats por-
tant intérêts de 6 p. c., remboursables par versements semestriels,
jusqu'à concurrence de 8o p.c. de leur valeur nominale.

"Ces intérêts seront payables trimestriellement et tous ces
bons seront rachetés d'ici le 2 mars 1924.

"Le produit des ventes des terres sera affecté au service de
'intérêt et au rachat des certificats."

Il se trouve que les actionnaires recevront un certificat pour
cinq actions, rachetable à 8o et portant 6 pour cent L'intérêt de
ces certificats représentant la valeur des terres est garanti par le
Pacifique. 'Ce certificat est en somme équivalent à la distribution
d'un dividende spécial. ou d'un bonus de 4 p.c. Les "droits" aux
certificats ont une valeur approximative de $2 par action.

CAWIADIAN A

Au bilan du Canadian Car, les recebtes ressortissent à $1,37r,-
653, soit une augmentation de $331.721. Le bilan se résume comme
suit :

Profits ...................................... $2,351,325
Déprciation .............. $225,073
Fonds de renouvellement.... 124,093 349,166

Int. des obligations ............................ ..

Réserve spéciale ................. ...............

Recettes nettes................. ........ ....
Dividendes ... ............................

Surplas précédent...... .................... ......

Surplus totalisé.................. ...... ....

$2,002,158
280,$5

$1,721,653

350,000

$1,371I,653
617,500

$ 754,153

1,440,266

$2,194,4i9

L'actif totalisé le 20 septembre s'élevait à $23,744,896 contre

8EdINs

$20,797,213 l'année précédente. La plus forte augmentation porte
sur les immeubles, laquelle est de $i,ý23,402,ce qui porte la valeur
des immeubles à $12,476,149.

Au cours de son alloeution, le président de la compagnie, M.
Nathaniel Curry, a declaré que la production au cours de l'exei-
cice a porté sur $27,ooo et que lorsque l'usine (le Fort William sera
terminée, elle s'élèvera à $4o,ooO,o0o.

M. Nathaniel Curry a exprimé son absolue confiance dans
l'avenir de la compagsie.

SPANISH RIVER

M. J. Frater Ta% lor, en raison de ses absorbantes fonctions
d'administrateur du Lake Superior Paper, a donné sa démission
de membre du couseil d'administration du Lake Superior.

Nous avons déjà pris occasion de dire que chaque jour marque
une amélioration nouvelle de la situation commerciale du Spanish
River Pulp & Paper.

DIVIDENDES DECLARES

West India Elevtric, i 3e p. c., payable le 2 janvier, aux ac-
tionnaires inscrits le 24 décembre.

Can Cotton Pf -. , i î p c , payable le 5 janvier aux action-
naires inscrits le 22 décembre.

Dom. Textile Pfd., iU p. c., payable le 15 janvier aux action-
naires inscrits le 3 décembre.

CANADA CEMENT

La Canada Cement vient de mettre en marche sa nouvelle
usine de la Longue-Pointe, dont la capacité est de t2,ooo,ooo de
barils de ciment par jour. Le coût de cette usine immense a été
prélevé sur les recettes et rien n'a été demandé ni aux actionnai-
res, ni aux banques. La Canada Cement donne cet exemple ma-
gnifique de s'agrandir sans emprunter et sans avoir recours aux
émissions.

La capacité des usines de la compagnie est ma
12,ooo,ooo de barils par an. Cette production est actuellement -

supérieure à la consommation, mais si l'on tient compte de l'aug-
mentation rapide de la demande, il y a lieu de prévoir qu'avant

peu la compagnie devra constrpire de nouvelles usines.
L'industrie cimentière a dans notre pays un avenir illimité.

M. C.-G. CASSELS

M. C. G. Cassels, sous-directeur à Londres, de la succursale de

la Badil@de Montréal, a été promu aux Importantes fonctions de

directeur. Il succède à Sir Frederick Williams-Taylor, nommé ad-

ministrateur général,
. M. Cassels, qui est depuis de longues années à l'emploi de la

Banquetle Montréal, est originaire de Toronto.

SHAWIN4IGAN
-_ v

La Shawinigan a déclaré son dividende trimestriel de 1 1-2 pour
cent, payable le io janvier aux actionnaires inscrits le 7.

LE PRIX COURANT, Vendredi, 12 Décembre ioin. ai
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INFQRMÂTIONS I~~INÂNCIBRBS

Actions ordinaires et Actions Privilégiées Capitalpayé 1 Réserve

BANQUES,
Banque de Montréal ..............................
Banque de Québec ................................
Banque de laNouveleEcosse........................
Banque de Toronto ........... 0....................
Banque Moloon ..................................
Banque Nationale ................................
Banque des Marchands du Canada...................
Banque Provinciale ................................

Baqu:Uniondu Canada ...............................gaqeCanadienne du Commerce ...................
Banque ]Royale duCanada..........................
Banque d'Hochelaga;..............................
Bauzque d'Ottawa...- ....................... .....
Banque I.priali du.Canada.....................
Bank of British N4orth Amnerc .......................
8-1111i11 Da FER
Canadian Pacifie R.ailway (Ordinaires) ...............
Duluth8S.B & A.ERalway (Ordinares)...............

do do do (Préférentielles)............
Minu. St. Paul &Soo Rallway (Ordfinie) ...........

do do do (Préférentielles) ........
FRANWAYS £RLSOTIQUES
Detroit United Ralwa ..........................
Duluth Superlor Trtin.................................
Halifax Blectrie Rallway...........................
Ha&vana Sleetrie Railway (Ordinaires)................

.do do do (Préférentielles) ............
Illinois Traction (Ordinaires)........................

do do (Préférentielles)-;............
Mexisa olght &Power (Ordinaires) ....... *........:do do do (Préférentielles) ........
Koutreal Street Ralway)...........................
Porto Rico Railway ...............................
Quebec Rallway, Llght & Power....................
St. John Railway..................................
Brazilian ........................................
Iroledo Rallway & Llght...........................
Toronto' Ral*ay ......... ..............
rrl.Clty Rallway & Light (Ordinaires)................

do do do (Préférentielles).............
rwlà City Rapid Transit (Ordinaires) ................

do dlo do (Préférentielles) ............
#Vinnipeiz Biectrie Street Railway ..................
ALEURS INDUSTRIELLES

Canadian Car & 1Poundiry (Ordinaires) ................
do do do (Préférentielles) ............

Canada Cernent (Ordinaires> .......................
do do (Préférentielles).....................

Canadian Convertera ..............................
Dominion Steel Co ...............................
Dominion Textile Co. <Ordinaires) ...... ..........

do do (Préférentielles)..............
[sake of the Woods MVlini Co. (Ordinaires)...........

$16,ooo 000
2,727,850
5,995,40>
510001000
4,000,000

6,881,400
1,000,000
5,000,000

-15,000,000

11.56o,oo0

6,953,850
4,866,6%1

12,00,000
10,600,000
10,400,000

1795009,0
5,00,000

1,400,000
10,000,000
3,0001000
9,56,500o

S.ooo,oo
2,009,000
a.82ooo 0

8000,000

$16,ooo,o»
l,306,96

zo0883,56
6,ooo,oo

815509001
6.5uî,o5'

575,00'
1,300,00

12,500,00
12,56o,00
31000,00
4,499,80-
7,000,00
2,920,00

Dibentures
146.283,49

21,887,0

24o957,8l

4,420,00
2:941,50

6,oo,oo
13,257,00
3,992o3

B,o68,oo
19,503p00

3,00090001.............
6,000,00o1 5,578,00

3.500,000
5.000,000

13,500e000
10,500,000
1,733,500

351000,00S
5,000,000
1,859,030
2,100,000.

do do do (Préférentielles) ............ 1,500,000
Miontreal Cottona Mt (Ordinaires)...................... 3000,000

do do do (Préférentielles ............ ..............
Nova Scotia Steel & Coul (Ordlnâiresý................ . 6000,000

do do do (Préférentielles) ................ 1,030,000
Ogilvie Plour Mille C<.. (Ordinaires) ................. ,0po

do do do (Préférentielles)............... . $0,0
Peumana, Limlted <Ordinaire) ......................... 2,z5o,6oo

do do <PréférentiIle)..................... 1,071,000
DIVERS
Bell Telephone Co ................................. 13.500UAi
Mackay Companles (Ordinaires) .. .................. uci

do do XPréférentielles).................... $U>UUm
Montreal Llght, Heat & Power .-............... 17ou.uuj

Montreal Telegrph..............................., 2 0<Ju.uVq,
OtaaLlght, Heat & Power Co ........................ e l, à,5

Richelieu & Ontario Navigation Co ...................... 3,132,000
Shawinigan Water & Power Co ........................ 7,0000
MINES
Crova Reserve .... .................................. 199999W
10nternational Coal r4lulng (Ordinares .................. 500100c

3,500,0

51000~0
474,00

3,040,27

1,000,00

6,oooc

457.21

2,00000

3,649,00

10.107,00

100,0
730,0

191 33,5~
5900010

i ITaux du der- Dernière cote
-Pair des Actions i nier DividendI~ Au2 A

décembre 9décembre
$ 100.00 10% 231 232

2 100.00 7% 120 120
S 100.00 14% 254%( 256j4

100.00. 11% . .. .
100.00 11% 195 9

S 100.00 8% 132
0 1[o.00 10% 185

.100o.0o 6% ..... ....
100.00 8% 137 137)(

o 0.0o 10% 201 2003j
100.oô 12% 220 22>
100.00 9% 14939 150
100.00 12% ..... ....
100.00 12% ....

o 100.00 8% 149 149

7 10.00 10% 223)1 229h~
100.00 ........... ....
100.00 ............ ........ ...

* 100.00 7% 127 12834
100.00 7% .... ....

100.00 6% 7031 71
100.90 5% ..... ....
100.00 7% i6o 169
100.00 ........ ........

100.00 6%. ........
100.00 ...... ..... . . ..

3 1000 6% 90 9o%
100.00 4% ....
100.00 7%

o 100.00 10%
a 100.00.....................56
o 100.00 ....... g 9

100.00 6% .

o 100.00 6%
o 100.00 ...... ........
6 100.00 7% 83 184

100.00 ............ ........ ...

o 100.00 6%92%
o 100.00 6% 10% o6

100.00 7% ..........

o 100.00 10% 195 196

100.00 8% 6o 66
O 100.00 7% io6 îo6

100.00..................3034 30
Oj 100.00 7% 909 90
O 100.00 4% 38 38

100.00 4% 40y4 40
100.00 6% 82 8434

5s 100.00 7% 100 100
100. .. 1 i8 - 130

'0 100.00 7% 11 8%V îî8s
0 100.00 8% 49 5034

. ....... 7% 100 100
100.00 6% 77)% 7534

0 100.00 8% 118 115
100.00 8% 118 11934

3 100.00 7% 115 115
100.00 4% 49 40

10 5.00 _6% 81 7954

10 100.00 8% -1-399 1429

1oo.oo0 5% 78> 7834
100.00 4% 64M 6494

10 100.00 10% 215,9 21834

M0 100.40 8%- 193 193
>0 100.00 10% 164 154

73 100-00 8% 1o834 11354
>0 100.00 6% 133 1.j254

. 0o 6o% 1-70 1.75
100.00 7% 4 4
tftoo 009 . 7 7



Y ~ ~ ~ ~ % '4.'. ~ ju
à '1_1 Y T UT - ?JK.TflT~TfTFIfYT . -ir Li ~UÇA ,vnrd,1 Icm e Q .

Exposition de Quincaillerie,
Convention de Quincaillerie

A -OTTAWA9 DU 16 AU 21 FEVRIER 1914
La plus grand. Exposition de QuInoaiiiori. jamnais tenue on AmérIqne

Messieurs les Marchands,
Le prix réduit du voyage de Montréal à Ottawa et retour, y compris la chambre

d'hôtel pendant cinq jours à l'un des deux beaux hôteli-Château Laurier ou le
Nouveau Russell, sera de $L45; ceci solde les frais du voyage -aller et retour, et de la
chambre pendant cinq jours à Ilhôtel. Le tarif réduit s'applique à toutes les stations
de départ.

Ecrivez pour avoir tous renseignements. Faites-le aujourd'hui même. -

Fe Me TOBIN, J. A. BEAUDRY,
Woodstock. 80, rue 8t.Denls, Montréal,

Secrétaire de l'Association Secrétaire de lAssociation
des Exposants de Quincaillerie. des MarchandsaDétalilieurs.

P our la commodité de nos clients
nous avons ouvert de nouvelles

et modernes salles de ventet au

No. 480 rue St-Paul, (près rue St-Pierre)

sous la direction et surveillance person-

nelle de M. A. Dussault, et où nous

serons heureux de montrer et expliquer

*les nombreux avantages de nos différents
* a ,

chaufferettes et fournaises que nous

- - avons en si grande variété.

Ecrivez pour avoir notre liste de

poche des prix du gros.

Record Fuundry &Machinie Co.
480 Rue ST-PAUL.

AUEX. DUSSAULT, Gérant.

Notez le No. de Téléphone M
Non encore dans l'indicateur. Min 7658.

et à MONCTON, N. B.

%-vulç.K fb venareai, 19 Décembre ioil.
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Tô1~

* &piqu ez *à vos clients qu'un' bon vern i
couvre pius de surface qu'un mauvais de
qualité inférieure-ce qui signifie moins de
gallons pour faire le travaii.-dconomie de
temps à l'appllquer--dconomle de, travail-..
et la durée du Verni Dougeli épargne le«
reveralssage, ce qui en rend l'entretien
moins cher.

The POUOALL VARNISH COMPANYý

Aua.eMe à la Mnpbr Vawuahb Ce t, 1. A.

AO.LE

1!'

I.
-J. I

~' i

Vendredi, 12 Décembre. 1913.

Feutre e. -Papier
N'INPORTZ. QUELLE QUA1WWÉ'

.Toitures Goudronées (Roofing) prftes à poser, a et 3
Papier. dé -Constbion. Feutre £ Doubler et à Tapissr
Produits du Goudron' Papier à Tasr et à Imprimer

Papier d'Em;balYejkui et Usai-le
Fabricants du Feutre I!Ïudronnb

«IBLACK 'DIAMOND"
Alex. McArthur o, iie

es ]Rxm McGIML. MONTREÂIL
Manufacture gàe Youre p"w Totures: Ees u am et tfga

.:ende% àv
"Pu rIt

Une parfaite et coma-
plète laveuse-auto.

matique qui marche

pa epouvoir d'eau
obtenue du robi-

* et au-
çu on soin et at le tra.
viln une fraction du
temps reqis par toute
autre méthode. Sun-
pie et facile àmanoeu-
vrer. Pas de parties
délicates, se cassant
ou se dérangeant.

ÀA "P-URE
- ~le moteur est di

de va-t.vient-i
deotons les mod
les ialves sont .

* gravier ondus
* aemunder un C

D)AVID .MAXWiEI

os clients la Laveulse

[AX-WELL-
RO DER

-3

rAN" de MAXWELLý
t tye à mouvement alternatif ou
e eileur et le plus satisfaisant

lies de moteur à pouvoir d'eau.
faites pour résister à l'action du
ibie. Scrivez aujourd'hui pour
ataiogue.

.1 80N8, ST. MAR'8, OmL

Rilge toujours l aqed omro"EDO.
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BENEFICES - CREDIT - CONCUR.

RENCE.

Trois grands problèmes commerciaux.

(Suite.)

Il semble n'y avoir qu'une solution:

l'augmentation du volume des affaires.
Par cela, nous entendons une circulation
plus fréquente du capital placé. Qu'on
n'oublie pas que l'augmentation du vo-
lume des affaires n'est pas un but, mais
bien seulement un moyen d'arriver au
but:-les profits.nets. Augmenter le volu-
medes affaires au prix coûtant ou pres-
que,.ne sert qu'à rendre pire l'état de
choses ainsi qu'à hàter l'époque des diffi-
cultés financières.

La vente de marchandises sur promes-
se de l'acheteur qu'il paiera à une certai-
ne date, introduit un nouveau facteur
dans le calcul des profits nets et c'est
celui-ci: paiera-t-il comme convenu? La
principale fonction du gérant du crédit
est de découvrir la réponse à cette ques-
tion.

Quelqu'un a dit que chez un vrai ven-
deur, il y a une part de conversation et
neuf parts de jugement et qu'il emploi
les neuf parts de jugement pour savoir
quand il lui faut employer la part de con-
versation.

Cette définition s'applique avec un
rare bonheur au gerant-uu cIVUJet-«-ses
employés. Pour lui, les neuf parts de
jugement doivent toujours être mises à
contribution. Dans la solution de ce pro-
blème, le gérant du crédit a à faire face
à deux questions positives, mais _con-
traires.

La maison doit faire un certain volu-
me d'affaires pour pouvoir réaliser un
profit à la fin de l'année. Si le but com-
mercial de l'effectif est bien poursuivi,
plus le volume des affaires sera considé-
rable, plus les profits nets seront élevés.
D'autre part, les pertes provenant de
comtes mabvais ne doivent pas être as-
sez fortes pour faire tort d'une façon
grave aux profits nets. Les fonctions du
gérant du crédiO.- sont donc d'aider la
maison à faire le plus grand volume d'af-

-faires -possible, tout en maintenant au
minimum possible le montant des p*ertes.

Si ses fonctions no consistaient qu'à

éviter toutes les pertes provenant de
mauvais comptes, sa tàche serait beau-

qu'ils ont, aussi bien que d'être incapa'
pables de payer leurs créanciers.

coup plus facile. En refusant de faire Nombre de. ces nouvelles entreprises
des transactions avec tous les clients dirigées ar des gens disposant de peu
douteux et en insistant invariablement al ou ayant peu de capacités,

obtiennent du crédit trop facilement et
sur le paiement immédiatement dès que on ne considère pas assez leurs plans,
les comptes doivent être réglés, il pour- leur habileté, leurs Chances le Succès.
rait éviter toutes les occasions ou pres- . Il arrive assez fréquemment que des
que de perdre de l'argcnt, mais l'obser- maisons fournissent des marchandises à
vation d'une semblable ligne de conduite des manufacturiers de cette classe qui
réduirait indubitablement le volume des en retour les convertissent en produits

affaires d'une maison ordinaire de vingt- finis vendus plus tard d'une manière
des plus défectueuses. Puis ils font fail-

cinq à cinquante pour cent. Il'est inutile lite, laissant derrière eux un marché dé-
de demander quel-serait le sort des pro-
tits nets dans de pareilles circonstances.
Par contre, si on va d'un extrême à l'au-
tre, si l'on accepte toutes les commandes
sans s'assurer de la sûreté du compte, la
maison sera bientôt hors'd'état de conti-
nuer les affaires.

PROFITS - CREDITS - CONCUR-

RENCE

Il faut que les affaires soient condui-
tes d'une manière toujours irréprocha-
ble. Une règle fixe invariable, de mora-
lité indiscutable a et aura une influence
considérable sur le progrès économique
des affaires.

Les concurrents déloyaux ne se pré-
occupent aucunement des droits des au-
tres. Ils aimeraient mieux mourir de
faim que de laisser un concurrent profi-
ter d'un bon repas. Leur principe est de
s'assurer une clientèle d'une manière
lnyalp si t'est possible. mais, le cas
échéant, de se l'assurer de n'importe
quelle façon. Dans un pareil conflit, la
seule théorie et pratique de la concur-
rence est basée sur la simple comparai-
son des prix, qui est la forme la plus
dégradante de la concurrence. Ceci si-
grifie une annihilation graduelle. Et ce-
.la se termine par la faillite.

Inintelligent et déloyal

En un certain sens on peut représen-
ter la concurrence inintelligente comme
une concurrer.ce déloyale. Se mettre
dans les affaires est facile. L'artisan
doit faire son apprentissage, mais l'hom-
me qui veut entreprendre un commerce
n'a qu'à faire placer son nom sur la de-
vanture de sa boutique et d'ouvrir la
porte au public. Il n'y a donc rien d'é-
tonr.ant à ce que les neuf-dixièmes des
gens qui se mettent à faire des affaires
faillissent. Presque toujours ils rédui-
sent-les prix de--façon à_pouvoir se faire
une place au marché, et par suite cou-
rent bien des chances de perdre tout ce

moralisé et des créanciers fort mécon-
tents.

.Cette espèce de concurrence n'est pas
confinée à une spécialité commerciale,
mais on la rencontre dans toutes les
branches du commerce. Des marchands
en gros et des manufàcturiers font
grand fracas pendant un certian temps
dans le monde commercial, puis dispa-
raissent soudain. Des détaillants se lan-
cent dans une croisade pour la réduction
des prix, nuisent aux intérêts du com-
merçant sensé, puis se retirent de la
scène de l'action, ne laissant comme sou-
venir que celui des dettes qu'ils ont
contractées.

De jeunes commerçants et artisans se
mettent à faire des affaires à leur comp-
te personnel; ils ont peut-être une assez
grande habileté technique dans leur spé-
cialité, mais ils ignorent absolument la
manière de compter et de faire des af-
faires de façon à s'assurer un bénéfice.

Au moyen d'offres alléchantes, qu'ils
font, parce qu'ils ignorent le coût véri-
table de la marchandise, ils obtiennent
des com ipandes et au moyen de ces con-
trat -obfiennent du crédit pour leurs ap-
provisionnements et pendant un certain
temps ils font une concurrence acharnée
aux commerçants eux. ils eu.. e
ve surtout de nervosité. Pourquoi se fe-
raient-ils de la bile, quand, dans la plu-
part des cap, ils n'ont rien à perdre et
que s'il y a des pertes, ils seront soute-
nus par ceux qui ont fourni le capital et
les matériaux de leur entreprise.

Unne autre forme de concurrence in-
intelligente, c'est celle de l'homme qui
n'a jamais rien connu des faits concer-
nant son propre commerce. Bien des
gens. très entreprenants d'ailleurs, tien-
rent leurs livres de telle facon qu'ils ne
savent nas effectivement si dans telle onu
telle o-ération ils gagnent ou perdent
de l'argent.

Lacheteur sans scrupules fait aussi
une concurrence déloyale. Il induit en
erreur le vendeur d'une maison pour lui
faire diminuer son prix.

Celui qui réduit les urix détermine une
guerre commerciale. C'est un pirate de
son propre aveu, puisqu'il reconnaît qu'il
ne peut pas faire des affaires d'une ma-
nière. honorable.

Ferionnerie, Quincaillerie, Peinture
Matériaux de Construction, Etc.
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Ces Rabots Blocs sont les meilleurs types du genre qui soient manufacturés.
Les couteauxr sont faits du meilleur acier Anglais, trempés et aiguisés
d'iprès un procédé amèlioré et adoucis prêts à être employés.
Les numéros 9,9 et 18 possdent une ouverture de gorge pour l'ajustage-
Les couteaux s'ajustent aussi bien par le bout que par les côtes.
Le numéro 30 comporte un ajustement réversible, de sorte que 1 outil peut
être emplo;yé comme Rabot Bloc ordinaire ou comme "Bull Nose"t

STANLEY RULE &LEVEL CI]@crabots net Maintenant Manufacturés da. es USINES 1NEWý B3RiTAIN CaNN. U;S.A.
CANAENES.DEMIANDEZ NOTRE CATALOGAUE.

NOUS vous offons ce fusil simple, supérieur, pour gros gibier, à un très bas prix. C'est le moment de vouson procurer un, calibre ilmpn ou 43, Longueur. totale,. 39 pouces longueur du canon 20 pouces.

C'est le véritable fusil de l'armée Allemande ("Mauser"), modèle 7 1,, que noua avons transfoérmé en tuai,
de chasse. Aucun gibier n'est trop gros pour ce fusil. IL est très utile pour la forêt, pour la ferme, ou tout
autre *endroit giboyeux. Tout le mécanisme de la culasse est fait de fin acier à outils. Un. levier de sûreté
barre le fusil, de façon à ce qu'il ne puisse *faire feu et la culasse ne peut s'ouvrir que lorsque ce levier est
dégagé, ce qui garantit une sûreté absolue.

M'IILL CUTLERY COMPANY; BEOISTERED. Boite Posta 580, bvontriaI,. Cibada.

EN. E9CIZVANT AUX ANNO»ÇCURS, CITEZ <"LE PRIX COURANT".

K Imm

Chaînes. de Trait en Broche d'Acier
selon un Procédé' Nouveau.

ATTACHES.
LICOUSi
CHAINES POUR CHIENS.
CHAINES POUR, SETAIL.
Les chaînus -qu'il esÏ plus satisfaisant de tenir.

Cest maintenant le moment de spécifier quelles chaînes il voua faut
\pour l'automne.

NI. hlANQUEZ PAS DE MENTIONNER DE « GREENINOG."

ManuIfa,îuré.s par

The B. Gr-eeen-ing Wire Co., Limited.
HAMILTON. Ont__MNRA u.
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ft (Ferronnerie) Marché de MontréalI
LA SITUATION. 354 zoo pieds 93.0o a2 à 24 G 3.75 3.45 3.75 3.45

Au cours de cette semaine il n'y a tu en- 4 10OOpieds IO9.oo 16-2o 3.65 3.20 3.6S' 3.core aucun changement au marché de la Les escomptes sont les suivants: Les prix de la marque Cornet sont plu-feiionuüerie-; les prix sont toujours fermes Tuyaux noirs. i pouce et i pouce, 63 tôt à la hausse.
etiactivité des affaires est assez tonne à 65 P.C.; i Pouce. CO P.C.; i à 3 Pouces,. T8L's Noires "Canada".
qluoiqu'elle pourrait être* plus grande. La 74_p .c.; 31 à 4 Pouces, 721 P.C. Sa Feuilles 2.75percçptlon de l'argent se lait d'.uc manière Tuyaux galvanisés: j et J pouce, 50 p. 6ô Feuilles 2:80
satisfaisante. -c.; i Pouce, 59 P.- 3 Pouces, 64 p.c.; 75 Feuilles 29

Nous cotons: 3-1/3 à 41 Pouces, 62-1/3 P.C. -Apollo 29PLOXBERIE Tuyaux en acier iot oz=28 Anglais 4.35
TuZaux de plomb a pouces zoo pieds 9.60 28 G.=26 Anglais 4.10
~ fxs~~d 5omis or 21 pouces z00 pieds 12.25 20 G. 8des plmb «çn de .omoipour tpour 3 pouces zoo pieds :30 24 G. .6tuyaux en pob 34 pouces0 our0tupieds 155 32G

de bcomposition moins 5%. 31pue oo pied s 198S i 20 . j.6o
escmpts sr ls rixde a lseFer-blanc Charcoal Moins d'une caisse. aSc de plus par.

Nous cotons: 1 C. 14 x 2 4.65 ioo livres.:Ls somte urIê ri d a iseFer-blanc en feuilles 28 G. Américain équivaut à 26 G. An.sont: tuyaux légers, 6o%; tuyaux moyens K. Extra par X et par cse i .00 glais.
et. extra-forts, 6s%;-et accessoires légers, suivant qualité- etit e tôle :8 x 24 52 feuilles 4.43moyens et extra-forts, 7o%. (Caisse de 11a feuilles, zo8 Ibs. net) Petite tôle 18 x 24 6o feuilles 4.70.

Tuyaux en fer Au coke - Lydbrook ou dga& .oduq

Nous cotons, prix de la liste r IC, il x 2o. base bte 4.4 Les prix sont p lus éle)rés de ic par lb.
4 zoo pieds 6.0o (Caisse de 112 feuilles, ioS lbs. net)4 ýNous cotons: barre demi et demi, ga-54 oopieds 6.oo Au Charbon-Terne-Dean ou égal rantie, 2634c; do., 24Y4 c. 'Wiping", mé-

54zoo pied& 8.50 1 C. 20 à 28 ,bte 7.4o tal pour *plombiers.
zoo pieds 11.50 (Caisse de 112 feuilles, 216 Ibo. net)QUNALE E
zoo pied 17.00 <Caisse de 56o Ibo.)QUNALEI

1 ,zoo pieds 23.00 XX. 14 x 6o. gauge 26 lb. 0.07 0.071 Boulons et noix
1%zoo pieds 27.3o Feuiles étamées Très ferme et à la hausse.

pied 72x 3 gage 2. zo ls. .5o Nous cotons-25 zoo pieds 37-0o 72 x 30 gauge 24, zoo lbs. 8.00 Boulons à voitures Norway <$3.oo) So3% zoo pieds 76.50 T2 Boln 3o voture carré ($240 60o e
z oo pieds zog.oo T8les galvanisées "Canada" et 10 p.c.
zoo pieds 92.00 Nous cotons: 52 feuilles,'$4.75; 60 10 P.C.

Tuyaux galvanisée feuilles, $5.0o. Boulons à voitures ($î.oo): grandeurs, I
Nous -ton%. prix de liste: Tôles noires et moindres. 60 et i0 P.C.; 7/16 et au-

V4zoo pieds 6.oo Feuilles: dessus, 5254 et 1254 P.C.
zoo pieds 6.00 22 à 24 2.6s Boulons à machine, I pce et au-dessous

54 oo pieds 8 .50 2 2.75 65 et io p.c.
'Xiopesi.o 28 2.85, HaIl zoo lbs. 11.10

z zoo pieds 17-00 T8les galvanisées Boulons à machine, 7/16 pce et au-des-
:54Ï zoo pieds 23.oo Nous cotons à la caisse: Fleur sus, 6a p.c.
:54 zoo pieds 27.50 Gorbals Queens de Boulons à lisse, I et plus petits, 6o et
2 zoo pieds 37:00 Best Best Cornet Head Lis 62!4 P.C.
234 zoo pieds 58.5o 28 G 4.40 3.95 4.40 4.20 Boulonis à lisse, 7/16 et plus gros, 50 et
3 zoo pieds 76.Ç 26 G 4.20 3.50 4.20 3.95 12M4p.c.

IL Les Cartouches DominionCow.I

ONT DES CHARGES'PARFAITES DE POUDRE NOIRE.
Une amorce facilement inflammable, à feu certain' assure la rapide et complète. ignition de la poudre

qui est de la plus haute qualité. On n'emploie que des bourres en feutre supérieur, fermement adaptées et
seulement le meilleur plomb de chasse. Des matériaux complètement éprouvés et des méthodes pratiques pour
la.-charge, permettent de produire des cartouches de qualité de tir uniforme et dcnt les résultats sont sers.

Fabriquées au Canada pour des Sportsmen Canadiens.
Vo8 clients conna88eft la Mfarq"e

lm ECRIVANT AUX ANNONCEURJS, CITEZ "ILE PRIX COURAN.

Vôl. X.LVI -No. 0.. ý , - ý 1 - - 1 ...
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Ilest
*Avanta'g eux

de Výe«ndre

ls sont' soutenus par
la sorte de co opération
qui as sure -non seule-
Mtent de bonnes ventes
et de bons profits pour
le marchand,mais de la

oÇ0,;dN, VJ1dLÉi

clients. Laissez-nous

vous le prouver.

Martin*-Senour
Company, uijw.-

MONTIREAIL
HALl FAXi

TORONTOI
--WINNIPEOI'

. Nfoix par boteas de zoo Ibo.
Nosià cotons:

Noix. carrés 4c la IL de la -liste
Boulns àcharue, 5 et 10 P.C.

La broche barbelée est cotée $2.321
les -ioo livres à Miontral

Fer poli -Capes à clôtures $
Fer* galvanisé* :5

Broches pour poulamler?
à x20 X30" 4.10
Sx 30 x36" p4*75

i x22 x24" 5.00
Sx 22 x 3o 6.30

L'escompte est de 50 et i0 p.c. sur la
liste.
SX 20oX24" 3.40
1X22 x36" 7.50

Broche galvanisée, etc.
Nous cotons:

90-9g les zool*bs. 2.30
No 12 les z'> lbs. 2.45
NO 13 les zoo Ibs. 2.55

Poli brûlé:
No. io les. zoo Ibo. 2.35
No 01,9 les zo lbs. 2.85
No si les zoo lbs. 2.fNo 12 les zoo Ibs. 2.00No 13 les zoo lb.. 2.70
No 14 les zo0 lbo. 2.80
No 15 les zoo ,lbs. -2.85
No 16 les zoo. Ib.. 3.00
Brûlé, p. tuyaux zoo lb.. No î8' 3.85
Brûulé. p. tuyaux zoo Ibi.] . -19 ox9 4.70
Extra pour broche huilée,* zoc p. zoo lb.

Broche à foin
La demande est faible.
Nous cotons net:
Marché très ferme.
No 13. $2.25; No 14, $2.30, et No is,

$2.4o. Broèhe à foin en acier coupé de
longueur, escompte 25 p.c. sur la liste.

Plaques d'acier
V2Ç pouce zoo livres 2.40
3/16 pouce zoo livres 2.70

Zinc en feuilles
Le marché est ferme.
Nous Cotons: $7.50 à $7.75 les zoo lb.

- Coudes pour tuyaux
Nous cotons à la doz.: coudes ronds

ordinaires 75 feuilles, $i.io; 6o feuilles,
$1.35, et polis. 6o feuilles, $i.6o.

Forte demande.
Nous cotons: bro>che noire, $i.ss pas

rpuleau de -zo p8cds
Broquettes

Pour boites à fraises 75 et i21 P.
Pour boites à fromage 85 et zo P.C.
A valises , 80 et 12J p.c.
A tapis, bleues .80 p .
.A tapis, étamées 8ô et 15 p:.
A tapis, in barils 40 P.C.
Coupées bleues, en doz. 75 *et z21- P.C.
Coupéei bleues et j pe-

santeur do P.C.
Sweeden. coupées, bleues

et ornées, en do:. 73 P.C.
A chaussures, en doz. 30 P.C.
A chaussures, en uqts z lbs. 6o et zo P.

-. Clous de broche
Nous. cotons: $2.3o prix &-base, f.o.b.,

Montréal.
Clous coupée

Nous cotons : prix de basé, $2.5o f. 0.
b., -Montréal.

- clous à Chevet
Nous Cotons par- boite-* -No 7, $200:

N~ 7s; No 9 .60; Sô 1o$Si%
avecsîcompte de zo P.C.

1 )?s&càhsval
Nous" cotons f.o.b., à Montréal:

Neverilip crampons, Ile cent 3.80
et plus et plus
>402 Noi
grand petit

Fers ordinaires et
pesants, le qrt -3.90 4.15

Neverstip crampons 7/16, le.cent 2.4o
Neverslip cramppni' i, le cent 2.6o

Neverolip crampons 9/z6, le cent *2.80
Never.lip crampons 16d, le itent' 2.0
Neverslip crampons-fr le cent .:.20
Fer à neige, le qrt 4:15 4.40
New Light Pattern, le qrt* 4.35 40
Fer "Toe Weight" No z à 4 1.75
Featherweight Ne 0 à 5.75
Fers assortis de plus. d une grandeur au

baril, zoc à 25C extra par baril.
SChaînes en fer

Très ferme.
On cote par zoo Ibo.:

3/16 No 6
3/16.,exct -5
3/16 fuill S
*exact 3

5/16

7/16
i
9/16

Vis à bois
Les escomptes à la liste sont

Tète plate, acier 85 z'> et 71
Tête ronde, acier 8o i0 et 71
Tête plate, cuivre 75 10 et 7f
Tête ronde, cuivre 70 i0 et 71
Tête plate, bronze 70 10 et 71
Tête ronde, bronze 65 10 et 71

Fanaux
Nous cotons:

Wright NO 3 doz
Ordinaires doz
Dashboard C. B. doz
No 2- doz

Peints, Soc extra par dozt.
Tordeuses à linge

10.00

4.40
3.90
3.80
3.70
3.60
3.40
3.30
3.30
3.30

4-75
9.00
7.00

Nous cotons:
Royal Canadian dOz- 47.75
Colonial do.- . j
Sa .ety ' doz. i6.2
E. Z. E. doz. 5z.7,!
Rapid 4oZ. 46.75
Paragon doz. 54.00
Bicycle dos. 6o..so

Moins escompte de 2o p.c. Fore de-
mande.

munitions
L'escompte sur les cartouches Cansa-

diennes est de 3o et.zo pour cent La
demande est très active.

Plomb de chase
Nous cotons net;

Ordinaire zoo lbo. 10.00
Chilled zoo Ibo. zo.4o
Buck and Seal zoo Ibs. zo.So

MECTAUX
Antimoine

Le marché est à la baisse, $9.25 à $9.5o.
Fonte

]NOUS1 Cotons:
Carron Soft
Clarence NO 3

24.50
2f.0
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Fer en bamr
Faible.
feous cotons:

ber marchand base zoo lbs.
1?er forgé buse 1oo Iba.
F~er fini base zoo Ibo.
Fer pour fers à cheval

base zoo Ibs.
Feuiard mince ii à 2 pcs base
lFeùallard épais No io base

Acier en barre
Faible.
àNuu5 cotons nlet, 30 jours:

Acier doux base zioo Ibs. 0.00
Acier à rivets base zoo lbs. 2.i0
Acier à lisse base zoo Ibs. o.oo
Acier à bandage base zoo ibs. o.oo
Acier à machine base zoo lbs. o.oo
Acier à pince base zoo Ibs. o.oo
Acier à ressorts base zoo Ibs. 2.75

2.15

2.40

2.45

2.25
2.25
2.25

2:25225
2.95
3.10

Cuivre en lingots

Le marché est faible.
Nous cotons: $17.75 à $18-00 les 100

lbs. Le cuivre en feuilles est coté à 25C
la livre.

Etain en lingots
Nous cotons: $45.oo les zoo livres.

livres.
Marché tranquille, demande peu con-

sidérable.

Plomb en lingots
Plus faible: $5.50 à $5.75.

Zinc en lingots

La demande est faible.
Nous cotons: $6.25 à $6.50 les zoo li-

vres.

HUILES, PEINTURES ET
TRERIE

Huile de lin
l'orte demande et prix fermes.
N ous cotons au galion, prix necU:

le bouillie 63c, huile crue 6oc.
Huile de loup-maria

Nous cotons au galion:
tluite extra rafbinée

Essence de térébenthine
Ferme.
Nous cotons 67C le gallon par qua

de 5 gallons et 72C le gallon par b
Blanc de plomb

Forte demande.
Blanc de plomb pur
Blanc de plomb No 1
Blanc de Plomb No 2
blanc de plomb NO 3
Blanc de Plomb NO 4

Pltch
Nous cotons:

Goudron pur, zoo Ibm.
Goudron liquide, brl

Peintures préparées

0.70

hai-

zoo pieds, $425; 61 à'70, 1o0 pieds. 43.o;
71 à 8% zoo pieds, $5.00.

D)ouble D)iamond, zoo pieds: o à s,
$5.uo; 30 à 4%, ;S45; 41 à 50, $&,23; 51 a
*>. *0-75; 01 à 70, *7.25; 71 à ko, $13.50,
bi a 55, $7.75; 86 à 90, $8.50; 91 à 95,
$1o.oo.

Vert de Paris pur
Forte demande.

70e ÉB&iitb à pétrole 0.00
Drum de 5o à *ioo Ibo. o.oo
Dtum de 25 Ibo. 0.00

ntité Boites de papier, 1 lb. o.ooBoites de ýýr-bIanc, 1 Ilb. o.ooaril. Boites papier, i lb. 0.00
Boites fer-blanc, J lb. 0.00

Cibles et cordages
8.25 Beit Manilla buse Ilb. o.oo
7-60 Blritish Manilla base lb. o.oo
7:40 Sisal base IL o.oo
6 95 Latbyarn simple base lb. a.oo
6. 75 Lathyarn double base lb. o.oo-

jute base lb. o.oo
Coton base lb. o.oo

o.8o Corde à chisuis base lb. o.oo
0.00 4.00

Nous cotons:
Gallon 1-45 1-90
Demi-gallon 1.50 1.95Quart, le gallon 1.55 1.75
En boites de z lb. 0.10 0.1)

Verres à Vitres
Les prix sont très fermes. Forte de-

mande.
Nous cotons: Star, an-dessous de â6

pouces uni: So pieds, $1.85; îôo pieds,
$xl40: 26 à 4o, S0 pieds. $2.oo; ioo pieds,
$3.60; 4.1 à 50, ioo pieds, $400; Si à 6o,

Papiers de Construction
10

Très ferme.
Nous cotons:

Jaune.et >noir. pesant o.00 1.8o
Jaune ordinaire, le rouleau o.oo o.3

Noir ordinaire, le rouleau o.oo o.43
Goudronné, les zoo lbs. 0.00 2.25
Papier à tapis, les zoo Ibm. 0.00 2.60
Papier à couv., rouI., 2 plis o.ono0.75
Papier à coIIv.. rouI.. 3 plis 0.c0 0.o%
Papier çurprise. rnul.. tzç Ibs. 0.00 0.40

Charnières (couplets) No 8o. -
If pouce 0.67
If pouce ,0.75

Apprenez la manière de soigner vos arbres.4
Vous devriez avoir un Elagueur "HAPPY TIfOUGHT't ou 'DEIROIT0

1 f FF I!Ces deux couteaux ont une poignée à coulisse, munie d'un ressort, qui est très 1
effective pour ramener en arrière, greffer, façonner et arranger. Pour un ouvrage
léger ou moyen, ce sont les favoris parce qu'ils permettent à l'artisan de rester de.
bout sur le sol. Le couteau Happy Thought, celui qui se termine pàr une fourche à
branches écartées, coupera des branches d'un 'diamètre même de trois quarte de pou-
e; le Détroit, dont l'extrémité est renourbée. en coupera d'Un Douce.

Les deux couteaux fonctionnent aisément, parce qu'ils ont tous deux la même grande
puissance de levier et la même longueur de coupe qui sont les caractéristiques de
tous nos couteaux à élaguer.

Le matériel est également de qualité excellente. Les lames sont en acier de creuset
contenant beaucoup de carbone, trempé dans le plomb et étirié dans l'huile, la métho-
de la plus approuvée et la plus moderne. Les poignées sont en érable dur de premier
choix.

Ces couteaux sont faite de six longueurs, six,huit, dix,douze, quatorze et seize pouces.
Si votre marchand en gros ne les tient pas en magasin, écrivez-nous pour connaître
nos prix.

TAYLOR' FORBES CO., Liited.
246, Rue Cralg. Ouest. MONTREAL.

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ -LE PRIX COURANT.
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* oue
nIa r; char

21 Pouces
si pouces
3 pouces

NO@ 800 et
I pouce
li pouce
ii pouce
xi pouce
2. pouces
21 pouces
2j ponces
2j poucew
3 pouces

0.81
8.10

0.92
1.07

!0

0.32
0.47
0.4

*4.

0.95
1.07

3à pouces 1.49
4 -poueseaz

Mie ecmpte que pour toutes les
charnières <racier poil.

Cuivree fort et fil de cuivte 0.o, $jl
Cuivre mince et fondé en

cuivie 0.00 00
Laton rouge- fort o.90_ 0.:0
Laiton jaune fort 0.o0 0o08
Laiton mince *.Ce 0.06
Plomb 0.oai 0.021
Zinc 0.00 0.03

Fer forgé No 1 0.00 18.50
Fer fondu et débris de

ýmiebîues No 1 .0.00 16.00
Plaques de poéle 0.06 13.50
Fontes et acie malléables 0.00 -e00
Pièces d'acier 0.00 5.00

vieilles claques ý.o00 .00
PLÂTRE

Plâtre mêlé de s able, f.o.b., au char s.so
Plâtre dur (Hard WII), f o. b., m.

tonnes ee plus .10.58

Plàtre pur (Plaster Parie),, en ba-
rils. sur chat. 2.16

LA CONSTRUCTION
Durant la semaine terminée le 9 décem-

bire 1913. la ville a émia 53 permis de cons.
truire, au coût total de M537,715 pour les
nouvelles constructions, et de $13,36o pour
les réparations.

Les chiffres ci-dessous en Indiquent la ré.
partition par quartier et donnent le coût ap-
pr oximatif de chaque construction, moins
lu détails des permis au.desâous de $i,ooo.

Quur 'jera. Coût
Liurier
Ouest
Mont-Royal
Ste-Marie
St-Geozges
St-Jean-Baptiste
St-Laurent
Papineau

$ 6,25U
1.oS0
2,500
2,310
7,10
3,000

215,150
40

Duvernay.***
Notrc-Dame de Gréces
Emard
Hochelaga
St-Deuis
Rosemont
Delorinqier
S.-André

61,150
114,000

9,700

33,900
279700
12,575
48,100

Nouveaux per"i.
Rue Clovis, quartier Smard, i Maison, 2

logemet,3 tgs 3e class; coùt prob.
$390 Prprétie, Dominique Londie,

ý!PreirAeue quartier RoseMOnt, 2
maisons. 6 logements, 3 étages, 3e classe ;

coût prob., $5,ooo. Propriétaire, Jos. Perron,
52o, Première Avenue.

AvenuiýUqlowe, quartier Notre-Dame de
Grâces 2 niSlons, 2 logepienta, 2 étags
2e Classe ; coût prob , $,ao. PropriétaIre:
A. A. Collet, 117 Première Ave, Viouille.

Avenue Claremont, quartier Notre.Dame
de Grâces, 7 maisons, .42 log9ements; 31 éta.
ges, 2e classe ;coût prob., 584,000. Proprlé-
taire, Montréal Appartement Co., i5 Saint-
Jacques.

Rue Besubien. quartier .1t-Denia,- i mai-
son, 2 logementz, i magasin, 3 étages, 3e
clame; coût prob., $5,200. Propriétaire,
Ernest Benoit, St-Laurent.

Rue Delorimier, quartier StJ>Denls, i mai-
son. i logement, 2 étages, 3e classe ; coùt

JOSEPH ROOQERS, & SONSt L!MED
- haeefelds Ang.

Xvitez les Imitations de notre

COUTELLERIE,
en vous assurant que'cette MAR tI
XXACTB se trouve" sur chaqu =ame

seule Agent» pouir le Canada:

0 RIIED ~

JAMES HUTTON &CO,, Montréal
La progression 4u Dominion ouvre un marché plus vaste et nos mar-

chandises sont les mieux établies dans leur ligne. C'est une bonne raison
pour tenir les

,j REOLES ET GALLONS DE MESURE

On les demandera. Ils donneroint satisfaction. DAs sont faits au Canada
lb annoncerout tout votre stock.

CATALOGUE SUR DEMANDE.

Beaucoup de,#ommnis pensent que Prt

de la vente se compose de 99 pour cent

de paroles. Ce genre de vendeurs n'at-

tire pas le client de qualité ni même

beaucoup d'autres de qualité moindre

Vol. XL-VI '«',* No 50
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BEAUCOUP D'ENSEIGNES

Toute bonne occasion de placer une enseigne a été mise à profit ici, et cette reproduction photo.

graphique montre combien efficacement ceci a été fait. Le magasin est celui de M. C. A. Bolté, angle
des rues Ste-Catherin6 et St-Justin, Montréal. Plusieurs des théâtres français se trouvent dans les

environs et beaucoup des gens (lui passent devant ce magasin ont leur pensée tournée vers les amuse-

mente et le plaisir. Il est donc de circonstance qu'on leur rappelle les cigarettes "Sweet Caporal."

LE PRIX COURANT, Vendredi. I 2 Décembre 1913.
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SAVEZ-VOUS OU ACHETER CE. DONT VOUS AVEZ BESOIN?
Il ne se pus" guère d1e semaine san que plusieurs abonnés ne nous demandent où Uia peuvent se

procurer quele âr4ciedqnt ils ont besoin et qu'ils ne savent où acheter.
i!omme noua l'avons maintes, fols répété, Le Prix Courant" est entièremnut à la disposition

de @et abonnés pour toui les sMirVCC qu'il peut leur rendre.
lien, ne nous- est plus agrEable que de leur faciliter les iéfaires, aussi nous empressons-nous de ré.

pondre gratuite eit à toute demande de ce genre.
Nos ab~onés qui auraient besoin d'un renseignement à ce sujet n'eut qu'à Détacher le Cou.

pou cl-desous, [e rempli et Islenvoyer.

LE~ PRIX COURANT, 80,.Rue St-Denis
K0NTR~M

LE PRIX COURANT
80. RES. NS

MONT1113L

VEUILLEZ ME DIRE OU
DAT M.'

JE PUIS ACIITER

ADRESSE
____________________________________________________ 

-IIIIIl~

Voulez.vous avoir un toit qui .dure?
Si oui, specifiez -les- Feuils GaIvaises

APOLLO1.4 KE.YSTONE
doublées en cuivre.

Ce sont les meilleures de toutes les Feuilles Résistant à la Rouille
et elles vous assureront uan service et unesaifen rmln.

Sj»olein 1dpe àoules ouvrages en feuilles métallfques exposés à l'air

Toitttre
Couveilrt *es mu*ra extérieura
Plaj;ond.
Ventilateurs

Corniche.
Chlneaue
Couverture8 de revêtement

de M ura

Tuyauxe de conduite
Gouttière.
Rouleauxe de fafte
Volet8 en, fer

Noue avoue publié une brochure avec des iii uatrations photographiques montrant les épreuves authen-
tiques de résistan «ce aux intempéries, dei feuilles en acier doublés en cuivre et des feuilles en acier sans cui-
vre :.cela, sera intérçssant pour vous., Demaudez-en un exemplaire.

United States Steel Products Company
NEW-YORK, E. U. A. SUCCURSALES à WINNIPEG et VANCOU VER.

Agents de vente pour l'Est du Canada

-Ba- S&&H---TMOMPSON-4& CO;%-MP-NYLimited
EdIfice Transportation, Montréal., Edifice de -la Trader's- Ba-nK-,1oênto.-

En ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ -LE PRIX COURANT-.

0.: 44

Service des Abonnés

NOM

101-1

ýif4Bât
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prb 4 5,000. Propriétaire, P.-X. Leblanc.
lointer.

Rue Hamilton. quortier Emaer-, -P maisons,
4 logements, 2 étages. 3e cl asse ; coût prob. -

$2.500- Propriétaire, Deiphis Côté, i1i9 Ha-
milton.
. Quatrième Avenue, quartier Rosemont,
1 Mnoison 2 logements, 2 étages, 3e classe -

coûit prob., $2,0>o. Propriétaire, A. WV.
Creig, 1317 Bordeaux.
*Rue St-André, quartier St-Denis, i mi-"
son, 1 logement, 1 ét>'ge, 3e classe ; iv>ût
prob., $l,ooo. Propriétaire, H. Gousset,
2587 Château briaud.

Rue Des ErlibIcs, quartier Deloriimnier,
1-maison, 3 logemients, 3 étages, 3e classe;-
coût prob., $4,000. Propriétaire, G. H, Bé-
tournay.

.Rue Cartier, qusatier Delorimier i mai-
son, 5 logements, 4 étages, 3e classe : coût
probable, $4,000. Propriétaire, G. A. Massé,
5998 Cartier.

Rue Ontario Ouest, quartier St-Laurent,
i bâtisse à bureaux, 9 éiages, i ère classe ;"coût prôh.hle, §215,OUO Propriétaire, The
.Bell Télephone Co. of Canada, Montrésl.
Rue Addington, quartier Notre-Esme de

Grâces, 3 maisons. 9 logements, 3 étaIges, 3e
classe ; coût probable, $i 2,000. Propriétaire,
P. et S. Allard, 34 Laurier Ouest.

Rues Clevis et Mazai in, quartier Emard,
imaison, i logent nt, 3 étages. 3e classe:-
coûit probable, $3,ooo. Propriétaire, T. W.
Deeb, ville.

7e Avenue, quartier Rosemont, 3 maisons,
t) logements, 3 étages 3e clasce;, coût Pro-
bablei, $9.000. Propriétaire, W. Larose, 234
Chuistophe-Colomb.

Rue Boit, quartier Rosemont, i maison, 3
legements, 2 étages, 3e classe; coût proba-
ble, 5s,ooo. Propriétaire, itugène Noël, 229
Boit.

Rie &t-Hubert, quartier St-Denis,.î mai-
s, 5 l'igcments. 3 étages, 3e classe: coût

probable,.$4,ooo. Propriétaire, C. Dulac, 186
Gaumthier.

Avenue Grey, quartier Notre-Dtame de
GulCes, 2 maisons, 2 logements, 2 étages, 2Ce
classe; coût probable, $9 ooo. Propriétaires,
Maurice & Frère, 2231 St- Urbain.

Avenue Belorimier, quartier Delorimier. 2
matislons, 6 logements, 3 étages, 3e classe.*
coût probable. $4,500. Propriétaire, J.-Bte
Béguin, 3o8 Gilford.

Rue Beaulicu, quartier Emarn, i hangar,
j" classe : coût probable, $î ,ooo. Proprié-
tire, Léon S'auvé, 31549 1jeaulleu.

Rue St Zotique, quierfier Laurier, 2 mai-
sons. 5 logements, 3 étages, 3e classe ; coût
probable, $6.25o. Propriétaire, David Cre-
vier, 3223 Sr-Hubert.

Rue Clarke, quartier St-Jean-Baptiste, 1
maison, i logement. i étag- , 3e classe ; coût
probable. $i,8oo. Prapriétaire, P>. G. Ken-
nedy. 1533 Mance.é

Rue Chambly, quartier Hochelaga, i mai-
mur, 5 logements, 3 étages, 3e classe ; coût
probable, 53,5o0. Propriétaire, Bd . Noël, 535
Chambly.
1Rue Comte, quarier St-André. i maison,

ir logement, 3 étages 2e classe ; coût pro-
bable, 116,ooo. Propriétaire, S. h. Whyte,
Waldemar Appartmients.

Rue Comte, quartier St-André, i maison,
i logement, 3 étages, 2le classe; coût proba-
ble, $16,ooo Propriétaire, H. G. Budden,
Carleton Appartments.

Rue Comte, quartier St-André, i maison,
I logement, 3 étages, 2e ciasse ; coût brob.,
$16,oot). Propriétaire, W. J. Turpin, 263
Peel.
. Neuuième Avenue, Rosemont, quartier
Ste-Marie, 2 maisons, 4 logements, 2 étages,

3e classâe ; coût prob., $2,ooo. Propriétaire,
A, Lescarbeau, 68o, Neuvième Avenue.

Avenue Victoria. quartier Mlont-Royal, i
maison. i logement, 2 étages, 3e classe ; eoet
prob., $2,500. Propriétaire, Ed. Tigbe, 81o
Victoria.

Rue Desery, quartier Hochelaga, il maison,
5 logemhents, 3 étages, 3e classe ; coût prob,
$3.000. Propriétaire, Mles.ier & Messier, 58
Duquette.

Cinqtaième A venue, quar tier Rosemont,
1 maison, 3 10loeents. 3 é ages, 3e ci, ae;
coût prob., $2,5oo. Propriétaire, Thas.
Mahonry, 432, Cinquième Ave, Rosemont.

Avenîue Papineau, quartier S&-Denis, 1
mal-on, 2 logeulents, étages, 3e classe ; coût
prob., $9.ooo. Propriétair. , M. Fleck, 2180
Papiheau.

Sixième Avenue, quartier Rosemont, 1
niaison. 5 logements, 3 étagos, 3e classe;
coût prob., $.I,Soo. Propriétaire, Alf. Cou-
tant, 356, Sixièmîe Ave, Roseinont.

Rue Drulet, quartier St-Denis, i maison,
3 logements, 3 étages, 3e cîsase ; coût prob.,
$3 500. Propriétoire, C. Gratton, 337 St-
Zotique.

Rue St-l)enis, quartier St.Denis, i maison,
3 logements, 3 étages, 3e classe ; coût jjrob ,
$6,ooo. l>rspriétaire, Mde A. ileandoin, 142
Boulevard St-Josrph Est.

Rue Bellechasse, quartier St-l)enis, i mai.
son. 3 logements, 3 étages, 3e classe ; coût
prob., $3,o 00 Propriétaire, R. Roberts. 626
Champagneur.

Rue St-Denis. quartier St-Denis, t maison,
3 logement-i, 3 étages, 3e classe ; coût prob.,
$5.000 Propriétaire, Geo. Rattelade, 858
Boulevard St-joseph.

Réparation&.

Septième Avenue, quartier Rosemont, i
maisen, 2 logements, i étage, 3e classe;
coût prob., $i,3oo. Proprié aire, Geo. Du.
f resne, 455, 7e Ave, Rostmont.

iS Avenue, quartier Rosemont, i maison,
i logement, i etage, 3e classe; coût p oba-
blé, $i,000. Propriétaire, L. Auger, 53o, 500
Avenue.

Rue Esplanade, quartier St-Jean-Baptiste,
i maison, i logement, 3 étages, 2e classe;
coût probable, $1 ,200. Propriétaire, Max.
Daoust, 41i Esplanade.

Rue Ste-Catherine Ouest, quartiert.
Georges. i maison, C étages, 2e classe; coût
probpble, $7,000. Ratatte G. W. Stephens,

Rue Si-Sacrement, quartier Ouest, i mai-
SOn, 2 étr Ici, 2e classe; coût probable,
gi.ooo. Propriétaire, Succession G. W. jo-
seph, 16 St-bacrement.

[s uite de la Page 31]

12,704. Beurre et oeufs. -Une maison
de New-York voudrait faire des affaires
avec des maisons canadiennes, surtout
des provinresdfit l'Ontario et de Québec.
Aimerait à entrer en rapports avec des
exportateurs.

12,705. Viande en conserves. - Une
agence de commission générale de Ter-
reneuve désire négocier pour avoir la
seule agence de vente d'une maison d'ex-
portation de viandes en conseives dans
l'lie de Terreneuve.

12,7o6. Fruits verts. - Une agence de
commission générale de Terreneuve dé-
sire entrer en négociations -.pour avoir
l'agence exclusive de vente d'une maison

-r'>

d'exportateurs de fruits verts dans l'Ile
de Terreneuve.

12,707. Cobalt. - Un manufacturier de
couleurs, en Bohême, cherche à connai-
tre des noms d'exgortateurs canadiens
de cobalt.

12,708. Spécialités de mousse d'Irlande.
- Une maison irlandaise demande à être
mise en relations avec des maisons cana-
diennes prêtes à s'occuper de la vente de
spécialités de mousse d'Irlande aux bras-
seurs et aussi aux industries textiles et
de cuir.

12,709. Papier d'emballage. - Une
maison de marchands de papier de Ma-
ritzburg demande des échantillons et
prix de papier d'emballage canadien.

12,710. Sacs en papier. - Une maison'
de papetiers dc Maritzburg désire des
échantillons et prix de sacs en papier.

12,711. Corde à lier. - Une maison de
Maritzburg demande ded échantillons et
prix.

12,712. Ficelle de magasin.-Une mai-
son de Maritzburg demande cotes et
échantillons.

12,713. Orgues. - Une maison de Ma-
ritzburg demande des catalogues et prix
d'orgues canadiennes.

12,714. Corde à lier. - Une maison de
quincaillerie en gros du Natal désire co-
tes et échantillons.

12,715. Cordes. - Une maison de quin-
caillerie en gros du Natal désire des
échantillons et prix de cordes & tous
genres.

12,716. Fil de fer. - Une maison de
quincaillerie en gros de Maritzburg de-
mande des échantillons et prix de fils de
fer.

17,717. Verroux et noix. - Une mai-
son du Natal désire des échantillons et
cotes.

12,718. Moraillons. - Une maison du
Natal demande des échantillons et cotes
de moraillons de sûreté.

12,719. Corde à lier. - Une maison du
Natal désire des prix et échantillons de
cordes, canadiennes, à lier,

12,720. Cordes. - Une maison de quin-
caillerie de Maritzburg demande des co-
tes et échantillons,

12,721. Farine. - Une maison de Ma-
ritzburg demande de la correspondance
et des cotes de farine canadienne.

12,722. Ameublements. - Une maison
du Natal demande des catalogues et prix
de meubles à bon marché.

12,723. Chaises. - Une maison de mar-
chands généraux du Natal désire des co-
tes et prix de chaises.

12,724. Machines pour laiterie. - Une
maison de Maritzburg désire des catalo-
gues et prix. V

12,725. Machines pour laiterie. - Une
maison du Natal demande des prix et ca-
talogues.

12,726. Articles en bois. - Une maison
de marchands généraux de Maritzburg
est prête à acheter toutes sortes d'arti-
cles en bois. Catalogues et prix deman-
dés.

12,727. Volants en bois. - Une maison
du Natal peut tenir une certaine quantité
de volants en bois. de petites dimensions,
de 6 à 18 et quelques-uns à 24.

I '2,728. Ferronnerie. - Une maison de
Maritzburg désire des catalogues et des
prix.
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129. Manches, pioches. - Une miai-
son^:du Natal désire des prix et catalo-
gues -de manches de pioches.

12,?30. Manches d'outils. -, Catalogues
et prix demandés par une maison dù'Na-
tal. 

•12,731. Manches à balais. -*Une mai-
son du Natal demande des catalogues et
prix; grandeurs i, I.M,48 à 50.

12,732. Lait condense. - Correspon-
dance et prix demandés par -une maison
du, atal.

12,733. Papier d'emballage.-Une maii
son du Natal demande des échantillons
et prix.

12#734. Sacs en papier. - Une maison
de Maritzburg demande des échantillons
et prix.

di736. Brosserie. - Catalogues, cotes
et é0antillons demandés par une maison
du Natal.

12r737. Orgues.- Une maison de Ma-
ritzburg tenant des instruments de mu-
sique demande de la correspondance, des
catilógues et cotes.

iÏ,38. Brosserie. - Une maison du
Natal donnera des commandes de toutes
sortes de brosses. Echantillons deman-

maison du Sud-Africain désire des cata-
logue et des prix.

12,755. Machines. à laer. - Catalogues
et prix demandés .par une -maison du
Transvaal.

f2,756. Papier d'emballage. - Echan-
tillons et prix demandés par maison du
Sud-Africain.

12,757. Fil de fer. - Une -maison d'im-
portation de quitncaillerie'en 'gos du
Transvaal désire des cotes etéchantil-
lns de fil de fer pour clôtures. Prix
c.i.f. Baie Delagoa.

12,758. Sacs:en papier. Une- maison
de. Johanfîesburg demande des cotes et
échantillons de sacs en papier.

12.759. Fournitures de laiterie. - Prix
et catalogues demandés par une maison
du Transvaal.

12,760. Papier d'emballage. - Echan-
tillons et cotes demandés par une mai-
son du Transvaal.

12,761. Sacs en papier. - Une maison
Sud-Africaine demande échantillons et
prix de sacs en papier.

12,762. Quincaillerie. - Une maison de
Johannesburg désire des catalogues et
prix.

12,739. Manches de balais. - Echantil- 12,763. Articles en bois. - Catalogues
loirs et cotes sur marches à balais, Ig et prix demandés par maison du Trans-
à 11r, longueur 48 à So pouces, demandés vaal.

par une maison du Sud-Africain. ;2,764. Fil de fer. - Une maison du

1-2,740. Articles en bois. - Catalogues Sud-Africain demande des échantillons

et prix demandés par maison.de Maritz- et prix. -
burg.. 12,765. Bacon et jambon. - Une mai-

12,741. Serrures, - Une maison -du Na- son -du Sud-Africain- demande des prix.
taI åemande des échantillons et cotes. 12,766. Corde à lier. - Une maison du

Sud-Africain désire des échantillons et
12,742. Gonds. - Une maison du Natal cotes.

destande des échantillons et cotes sur 12.767. Ficelles. - Une maison dedes Ronds en T jusqu à 12 pouces, en- Johannesburg demande échantillons etfermés dans des boites.. .cotes sur toutes sortes de ficelles.
12;743. Escabeaux. - Une maison de 12.768. Papier d'emballage. - Echan.Maritzburg demande des illustrations et tillons et prix demandés par maison -ducotes. Transvaal.
12',744. Manches. - Une maison de Tasal

Ma.;itzburg demande échantillons et co- 12,769. Sacs en papier. - Echantillons
Mtzb det prix demandés par maison du Trans-
tes<- vaal.

1i,745. Cuir. - Une maison de manu- 12,770. Brosserie. - Une maison du
facturiers de harnais de Maritzburg de- Sud-Africain désire des catalogues, eotes
mande des échantillons et cotes c.i.f. et échantillons. si possible.
Durban. 12,771. Balais. - Catalogues, prix et

12,746. Cuir à semelles. - Une maison échantillons demandés par importateur
4c Nata: temandr tchatillon, e* cotes. du Sud-Africain.

12,747. Roues. - Une maison du Natal 1272. Papier d'emballage.-Un mai-
"--"iefande cnan-illo-ns et 1rin -:- Dur- son de Johannpsbyrg demande des

ban. échantillons et cotes.
19.748. Arbres de couche et autres. - 12,773. Escabeaux. - Cotes et catalo-

On demande des catalogues et prix c.i.f. gues demandés par maison d'importation
Durban. générale du Sud-Africain.

12,749. Rayons de roue. -- Une mai- 12.774. Pelles. - Une maison du Sud-
son de Maritzburg désire des.catalogues Africain désire des catalogues et cotes.
et potes c.i.f. Durban. 12,775. Jarres à fruits. - Cotes. cata-

a2#5o. Moyeux. - Une maison du Na- logues et échantillons si possible deman-
tal demande des catalogues et des prix dés par grande maison d'importation du
c.i.f. Durban. Sud-Africain.

12,751. Bacon et jambon. - Une mai- 12,776. Sacs en papier.-Prix et échan-
son du Sud-Africain désire entrer en re- tillons demandés par maison du Trans-
latiops avec des exportateurs canadiens. vaal.
Prix 'demandés. 12,777. Machines agricoles. - Catalo-

12,752. Ameublements. - Catalogues gues et listes de prix demandés par mai-
et 'cotes demandés par une maison du son de commission du Sud-Africain.
Transvaal 'pour ,bureaux, etc., à bon 12,778. Instruments agricoles. - Unemarché. maison Sud-Africaine, de commission,

12,753. Ameublements. - Une maison désire de la correspondance, des catalo-
de Johannesburg slemande des catalo- gues et prix. .
gues et prix c.i.f. âid Delàjoa à partir 12,779. Ëois de charpente. - Cotes de-
de £12. mandées par une maison de commission

12,754. Machinerie pour laitèrie.-Une du Sud-Africain.

-.s~.Na3O ~

12,78o. Brosserie. - Une maison de'
commission du Transvaal demande car
talogues et prix.

12,781. Manches. - Cotes et échantik
ions demandés sur toutes sortes de man-
ches par maison du Sud-Africain.

12,782. Orgues. - Une maison de com-
mission du Sud-Africain désire des cata.
logues et cotes.

12,783. Sacs en papier.-Prix et échan.
tillons demandés par maison de commis-.
sion du Sud-Africain.

12,784. Papier d'emballage. - Echan-
tillons et prix demandés par maison de
commission du Transvaal.

12,785. Articles en bois. -- Catalogue,
et listes de prix demandés par maison d
commission.de l'Afrique du Sud.

12,786. Pin de construction. - Une
maison de Johannesburg désire des co-
tes sur du pin de première qualité. Lair
geur d'au moins 12 pouces.

12,787. Bois de peuplier. - Une mai-
son de Johannesburg demande des cotes
sur du peuplier de première qualité. Lar-
geur de 12 pouces au moins.
- 12,788. Matériaux de construction. -r
Cotes demandées par maison de Johan-
nesburg.

12,789. Machines agricoles. - Agence
demandée au Canada pour machines
agricoles par maison de Johannesburg.

12,790. Amiante. - Une maison de
Transvaal prendrait une agence pour
l'amiante du Canada.

12,791. Brosserie.- Cotes et prix de'
mandés par une grande maison d'impoe
tation du .Sud-Africain.

12,792. Bacon et Jambons. - Une mai-
son du Sud-Africain- désire entrer en cor-
respondance à ce sujet.

2,93. Corde à lier. - EthantillodWet
cotes demandés par une maison Sud
Africaine.

12,794. A'meublements. - Une maison
du Sud-Africain désiré dès cotes et data-
logues pour toutes sortes d'ameuble-
ments.

12,795. Quincaillerie. - Catalogues et
prix demandés par grande maison d'im-
portation du Sud-Africain sur toutes
sortes' d'articles de quincaillerie cana-
dienne.

12,796. Sacs à papier. Sacs en papier.
Echantillons et prix derpandés par mai-
"soi du Sudfricam-

12,797. Papier d'emballage.-Une mai-
son du Transvaal désire des échantillons
et prix.

12,798. Articles en bois. - Une maison
du Sud-Africain désire des catalogues, et
des prix.

JOURNAL DE LA JEUNESSE.- Som-
maire de la 2139e livraison [29 novembre
1913] '-Le Talisman, par Pierre Maël.-La
levure de beurre comme aliment, par L. Via-
tor.-La valeur des dactylographes, par Jac.
ques Boyer.-Ce que c'est qu'un ouf fras
par Pierre de Mériel.-Souvenirs de voyages,
par G. Renaudot - Le plus grand orgue du
monde, par Daniel Bellet.

Abonnements. ' Prance; Un an, 20 fr.; six
mois, îo fr. -Union Postale; Un an, 22 fr.;
six mois, r* fr.

Le numéro : 40 centimes.
Librairie Hachette & Cie, 79 Boulevard

Saint-Germain.
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Messieurs les
Détaillants,

Le "Pfix Courant" est votre Organe.

Toutes les questions intéressant le commerce de détail y
sont traitées.

Toutes les cotes du marché y sont rigoureusement consi-
gnées.

Le "PRIX COURANT" journal de commerce rédigé
en français, s'adresse à tous les détaillants sans distinc-
tion: épiciers, quincailliers, marchands de chaussures,
pharmaciens, etc.

Lisez le "PRIX COURANT", et vous augmenterez
votre efficacité en affaires.

Demandez-nous notre dernier numéro du "Prix Courant
et nous vous l'adresserons gracieusement.

Détachez le coupon ci-dessous et mettez-le à la poste.

" LE PRIX COURANT "
80 RUE ST - DENIS, MONTREAL.

Prière de m'envoyez le dernier numéro de votre journal aveo
vos oonditions d'abonnement.

Nom

E

Adresse



SPoussez la Vente du
GILLETFTEpour Noeal
Tirez le meilleur parti de vos occaaions de vente&

de rasoirs Gillette pour Noël, en mettant en vedette
un bel assortiment comme çelui-ci:

i-No. Soi-Formnat de poche, Modèle Panier, Etui métal-
lique, Rasoir Plaqué Triple argent. Pour vendre à $5.o0

i -No. 5o2-Foru1at de poche, Modèle Coquille, Etui mé-
tallique Rasoir Plaqué Triple Argent. Pour vendre

'Zd ts.. à ............................... ........ $5m0

i-Nc. 460--Nécessaire Standard, Grain Seal, Rtui en
cuir, Rasoir Plaque Triple Argent. Pour vendre à $5.oo

i -NO. 46ob-Nécessaire Standard, Etui en métal plaqué
Nickel. Rasoir Plaqué Triple Argent. Pour vendre à $5.oo

i -No. oo-Nécessaire Combinaison (Rasoir Plaqué Tri-
ple Argent 1 2 lames, Blaireau à savonner, et Bâton
de Savon à Raser Gillette) en Etui de Cuir à Grain
Seal. Pour vendreà à........... ............ $7.50

'-NO. 461-Nécessaire Combinaison <Rasoir Plaqué Tri-
ple Argent, 1 2 Lames, Blaireau à savonner et Bâ-
ton de Savon à Raser Gillette) en Etui de cuir à
grain de maroquin. Pour vendre à ............ $6o

i--Boite en carton contenant Jo assortiments de12 Lamies,
pour vendrt, l'assortiment, à ................... $i.0o

i-Boite en carton contenstit 2o assortinents de 6 Lames,
pour vendre, l'assortiment, à................... $ .5o

Standard
id à 15.oo Au moyen d'un représentant, à l'étalage, de lita-

que tpe Gillette et de notre brochure contenant les
viari6týs de fi ni des Tasoirs et des étuis. vous pouvez
donner- à vos clients une claire idée de n'importe
lequel de nos trois douzaines ou plus de styles. S'ils
eL~oisiýsfflV des nécessaires (lue vous n'avezpas -en
iiagcyasini, .écrivez ottéltgraîhiez votre commande et
nous nous , lcerons uni devoi (leu la r'empllir S SS

GILLETTE SAFEIY RAZOR G0.
of Canada, Limited.
Bureau et Manufacture:

Le Nouvel Edifice G illette, Montréal.j

Modèle Coqutle-o.b Vend à $500o

No. ,6oD Nécs.ireftiadard
XtUi méta Ilique-' indesrucible.

te Vend à 55.00

No, oo- Nécessaire Combinaison
Etui en cuir-Se vend à $7.5o No 46i-Nécessaire CombinaiiunCELAOUS SSURRA DS PRFITtu en cuir-bc Vjqd à $6.à _

LE PRIX COURANT. Vendredi. 12 Décembre 19113 o.XLV-o~

I j i

Noô. 46o-Nécessaire
}Etut en cuit-Se Ve:
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