
VITE, DOUBLEMENT VITE !
Ne laissez pas $300.00 vous glisser d s doigts

Premier PRIX COU reà PRIX
$300.00 à 443 .00

Ce qu'il peut faire ut acheter

Vous procurer un agréable m Vous aider à ACHETER une
voyage de vacance. maison.

Egayer votre foyer en vous Vous aider à MEUBLER une
fournissant des choses utiles maison.
dont toute la famille se ré- Vous aider à ACHETER un
jouira. auto

Vous aider à ACHETER lin
Vous aider à instruire votre -anot-automobile.

famille. Vous aider à ACHETER une

Payer des primes sur une bitliothèque.
police d'assurance ou acheter $59 Vous aider à monter un
une annuité. commerce.

Vous ne pouvez vous permettre de laisser passer une
pareille opportunité sans faire au moins un essai.
LE CONCOURS SERA CLOS LE 1.5 MARS - NE PERDEZ PAS UN SEUL JOUR.

IL Y AURA 372 PRIX EN ESPECES. QUEL QUE SOIT LE PRIX QUE VOUS GAGNIEZ, C'EST DE
L'ARGENT FACILE.

Combien de mots pouvez-vous faire avec les lettres compo- Ce concours est ouvert aux patrons et aux commis des
sant les mots suivants: magasins ou rayons de magasins employant les balances, tran-

che-viandeV ou couteaux à fromage, du Canada ou de Terre-D-A-Y-bT-O-N S-C-A-L-E-S Neuve.
Exemples:-Son. aie, candy, scanty, etc. Commencez votre listc DES CE SOIR!
Les lettres. ne peuvent être employées qu'autant de fois Ecrivez-nous pour avoir le coupon d'entrée et la circulaire

qu'elles paraissent dans les deux mots. donnant les règlements. Ils vous seront expédiés immédiatement.

International Business Machines Co., Limited
Contest Department,

300 Campbell Avenue TORONTO



NOTRE PUBLICITE PAR AFFICHES
atteint pratiquement toutes les femmes du Canada avec notre

message sur la supériorité de 0-Cedar.

Nous faisons désirer 0-Cedar à plus de femmes-augmentant
constamment le nombre déjà grand de celles qui ont appris à confier
le polissage de leurs beaux meubles et de leurs planchers au poli--
0-Cedar et à la vadrouille à poli 0-Cedar.

Tenez les produits 0-Cedar dans un endroit bien en vue et ils
se vendront pratiquement d'eux-mêmes.

CHANNELL LIMITED. Toronto

ÈM1
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Produits qui aidènt a donner de la valeur

a (expression
"FAIT EN CANADA"

OLEOMARGARINE
"Premium"

DE SWIFT
C OMPAGNONS comme qualité et comme popularité, diffé-

rant seulement dans leurs ingrédients, "Gem nut" étant
un produit purement végétal. "Premium" et "Gem Nut" de
Swift sont faits en Canada fraîchement chaque jour - assu.
rant ainsi à votre clientèle un produit frais et hygiénique de
qualité supérieure.

Il est profitable pour vous de pousser ces marques parce
que notre publicité continue rend leur vente constante et en
même temps vous fait épargner les frais de change entre la
monnaie canadienne et la monnaie des Etats-Unis sur chaquè
ligne que vous achetez tout en satisfaisant la demande de
votre clientèle pour un produit de qualité.

Commandez à notre voyageur
ou directement.

La Compagnie
Canadienne Swift

Limitée

"Gem Nut"

En écrivant aux annonceurs, si vous mentionnez le "Prix Courant", vous vous assurez un meilleur service.
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Bière et Porter

Blac'_k H Forse
de DAWES

Les modèles depuis 1811

La meilleure lager et
la plus pure qui
puisse être brassée.

Etiquot Blanoho - Etiquotte Verte

VERITABLE HUILE D'OLIVE PURE
A DES PRIX GRANDEMENT

REDUITS
Une offre tout à fait spéciale faite dans le but de réintro-
duire notre Huile d'Olive Italienne, marque "PUItITY", ab-
sente du marché depuis le commencement de la Grande
Guerre, qui "en a rendu impossible. toute importation jus-
qu'à dernièrement. Voilà une magnifique occasion pour
vous de regarnir votre magasin à des prix exceptionnel&
Nous venons de recevoir un assortiment complet de toutes

* les mesures, c'est-à-dire: 1 gallon, /2 gal., 1/4 de gai., 1/8
N i de gal., 1/16 de gallon.

~r1Tft, ~ Informnez-nous immédiatement des quantités qu'il vous faut
~ Ou"~ et nus nou emprsserons de vous soumettre nosprx

PURPO P.PSEE&CO., Limited
340 RUE SAINT-ANTOINE, MONTREAL

En écrivant aux annonceurs, si vous mnentionnez te "Prix Courant", vous vous assurez un meilleur servioe.

LE PRIX COURANT, vendredi 4 Mars 1921 vol. XXXIV-No 9
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Le Rapport de chaque commis
Une caisse enregistreuse du dernier modèle vous

muntre- exactement ce que-fait chaque-jour chacun de
vos commis. Les compteurs totalisateurs de la caisse
vous disent:

1) Combien de clients chaque commis a servis.
2) Le montant total des ventes de chaque commis.
Ces rapports journaliers vous montrent quels sont

les commis les plus laborieux, quels sont ceux qui ven-
dent le plus de marchandises, quels sont ceux qui sont
les plus habiles.

Ils vous permettent de fixer les salaires d'après
la véritable capacité de vendeur.

Ils vous donnent les chiffres dont vous avez be-
soin pour un système de bonus ou de participation aux
bénéfices.

Ces rapports des commis, joints à bien d'autres
rapports imprimés et additionnés faits par la caisse
enregistreuse "National" dernier modèle, vous permet-
tent de contrôler vos affaires.

Ce compteur totalisateur à la gauche
de la caisse vous montre que le
commis A a fait entrer $39.84 pen-
dant la journée. Des compteurs
semblables vous montrent ce que
les autres commis ont rentré.

Ces compteurs totalisateurs, en
avant de la caisse enregistreuse,
juste au-dessus des tiroirs à mon-
naie, vous montrent combien de
clients chaque commis a servis et
le nombre total des clients.

Nous faisons des Caisses enregistreuses pour toute ligne de commerce.

NATIONAL
CASH REGISTER CO.

OF CANADA LIMITED
TORONTO, ONT.

En écrivant aux annonceurs, si vous mentionnez la 'Prix Courant", vous vous assurez un meillur srvie.

VoL XXIUV-No 9



Un quart de million deefdoIlars
pourienseign.er aux ménagères
à patisser
Et plus de pâtisserie signifie plus d'achats

En calculant notre dépense totale pour les cuisinières
"Five Roses" sur la base du coût net d'aujourd'hui (plus de
40 cents l'exemplaire) les 600,000 livres en distribution se
monteraient à plus d'un quart de million de dollars.

C'est une oeuvre éducationnelle efficace sur une grande
échelle, une oeuvre pratique qui ne vous coûte rien à vous
comme distributeur. Cependant elle procure au consomma-
teur une source constante de suggestions pour l'emploi d'arti-
cles d'épicerie, l'origine d'innombrables profits pour le détail-
lant parce que la farine n'est qu'un ingrédient dan la
pâtisserie.

Lorsque vous considérez que, sur un million et quart de
familles, il y a au Canada, un foyer sur deux qui possède l'une
de ces fameuses cuisinières Five Roses, l'emploie journelle-
ment, apprenant par sa lecture à faire de la pâtisserie, est-il
surprenant que la farine Five Roses ait un prestige aussi
prodigieux?

Si vous ne tenez pas cette marque fameuse, c'est certai-
nement parce que vous ne vous rendez pas compte de sa mer-
veilleuse influence sur les ventes.

C~ombien il est plus farffle et plus Ji1ti1
profitable de suivre le courant! i,,
Un jour viendra où vous serez fa-
tigué de ramer. '~1 gPol IIlII I>

A tout véritable détaillant qui n'a toi, i~i ~~Ii~
n'a pas encore mu la fameuse cuiinire 4  11
Five Roses, nots en enverrons un
exemplaire gratuitement sur demande.
Le consommateur le paye maintenanti1p1

Lake of the Woods MIling z 0
Company, Llmlted .g1

Fabricants de la farine FIVE ROSES.

Montréal et Winnipeg.i 2
Bureauxe à Montréal, Toronito, Ottawa, Londo,, (~f~~i!
St. John, Québec, Sault Ste-Mar4e, Sudury, ê
'Winnipeg, Keewoatin, Fort William, Portage-
la-Prairie, Regina, Medicine Hat, Moo8e Je10, 1 R S
Calgary, Edmtonton, Vancouver, Victoria. . I%4 h.

PRODUCTION JOURNALIERS: 27,400 .8iOS. ¶I

En écrivant aux annonceurs, ai vous mentionnez le 'Prix; Courant", votis vous assurez un meilleur service.
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ES PATES ALIMENTAIRES

"SUNSHINE"
ET

80 Paquets-1 lb. 20 lbs. Net.

"SPLENDOR"
SONT DE

QUALITÉ SUPÉRIEURE

Prenez note des nouveaux prix en vigueur

SUNSHINE, 30 PAQUETS DE 1 lb.,
SPLENDOR, 20 lbs NET (VRAC)

$4.35 f.o.b.
$2.35 f.o.b.

DESTINATION
MONTREAL

Commandez-les-chez votre Epicier en Gros ou écrivez à

Pastene & Co., Lt.d.
Manufacturiers

340 rue Saint-Antoine :-: MONTREAL, Qué.
En 6crivant aux annoncours, si vous mentionnez le "Prix Courant", vous vous assurez un meilleur servioe.
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Qui dit: "PURITAS" dit:. Rien de meilleur
L'ANALYSTE EN CHEF DU DOMINION DIT :

LA POUDRE A PATE
-QUALITB

GARANTIE

NOS
COUPONS-
PRIMES

FACILITENT
LA VENTE!

Est à base de phosphate PUR

rrNE CONTIENT PAS D'ALUN.-"~
17 Jvi 1918, pu IL~d IndI..

LE NETTOYEUR PURITAS N'a pas son Ei- Grande Botte A

PURITAS LIMITEE, 77 Rue St-Domninique, QUEBEC.

ENCOURAGEONS LES NOTRES!
EN VBNTE PAR TOUS LES EPICIERS BN GROS.

"3 LEADERS"

ALES
WI. 00W STOUTS

EXTRAIT de MALT
LES CONSOMMATEURS QUI NE PEUVENT ACHETER LES MARQUES DOW CHEZ LES

MARCHANDS DE LEUR LOCALITE SONT PRIES DE S'ADRESSER AU "DEPARTEMENT
DES COMMANDES PAR LA POSTE," 38 SQUARE CHABOILLEZ, MONTREAL.

En écrivant aux ànnonceurs, si vous mentionnez. le "Prix Courant", vous vous assurez un meilleur service.

LE PRIX COURANT, vendredi 4 Mars 1921 vol. XXXIV-No 9
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?leelchh Lades
*Confitures pur fruit et Sucre

La qualité de ces confitures est superbe. Welch n'emploie que des
fruits de choix et absolument mûrs. Les noyaux, les pelures et les pépins
sont enlevés, laissant ainsi 100 % de confiture mangeable. Il n'y a pas de
base de pommes dans aucune "Welch Lade" - rien d'autre que les
fruits indiqués sur l'étiquette et du sucre pur. Le procédé Welch conserve
la saveur agréable du bon fruit.

Mettez en stock une ligne complète de "Welch Lades" et faites sa-
voir à vos clients que vous les avez. Elles sont largement annoncées dans les
magazines, hebdomadaires et quotidiens du Canada. Les fruits qu'on peut
obtenir en bocaux de verre No 16 ou en boîtes standard de 4 livres sont

Grapelade (Raisins)
Peachlade- (Pches)
Plumlade (Prunes)
Strawberilade (Fraises)

Marmelade d'orange
Cherrilade (Cerises)
Raisin-Framboise
Currantlade (Corinthe)

Commandez à votre fournisseur de gros ou écrivez-nous pour vous renseigner.

uheWelch Co., LimitedSt.Catharines, Ontario

En 6crivant aux annonceurs, si vous mentionnez le " Prix Courant", vous vous assurez un meilleur service.

Vol. XXXIV-No 9



Ils ont les "EDDY" dans la pensée

Pour la plupart des acheteurs d'allumettes, penser
aux allumettes, c'est penser à celles d'Eddy.

Beaucoup de gens demandent les Eddy par leur
nom, mais qu'on le demande expressément u non, il
est toujours bon de remplir les commandes 'alumet-

tes avec une des lignes d'Eddy.

De trente à quarante marques différentes - une

allumette pour chaque occasion.

The E. B. Eddy Co., Limited, Hull, Canada.

Transmettez la bonne nouvelle à votre cliente
au sujet de la merveilleuse commodité

de la Poudre à Pâte

EGG-0
Dites-lui

"Ne vous est-il jamais arrivé d'avoir besoin de biscuits à thé pour le souper et de trouver
que vous ne pouviez pas les avoir parce que vous deviez sortir tout l'après-midi et que vous n'aviez
pas le temps de pétrir votre pâte après votre retour?

Pourquoi ne pas employer la poudre à pâte Egg-0, mélanger votre
pâte avant de sortir et la placer ensuite dans un endroit frais jusqu'à
votre retour? Mettez4a alors dans le four et vous aurez des biscuits
légers et délicieux. Faites-en l'essai.

Lorsque vous faites usage d'Egg-0, elle améliore vos biscuits ou
vos gâteaux en faisant tenir la pâte. Et c'est d'une merveilleuse com-
modité".

Egg-0 est une poudre à pâte différente et meilleure. Un essai
vous -en convaincra.

Egg-O BakingPowder Co., Limited, 8

Hamilton, Canada
Fn Anrivant aux annonceurs, si vous mentionnez le "Prix Courant", vous vous assurez un meilleur service.

Vol. XXXIV-No 9LE PRIX COURANT, vendredi 4 Mars 1921
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Une ligne accessoire profitable

Les Remeles de Famille
GHAMERLIIN

Faites une commande d'essai de ces remèdes
populaires recommandables et encaissez des bénéfi-
ces appréciables sur Chamberlain.

Il y a toujours une demande pour les remèdes
efficaces, dignes de confiance, et vous trouverez que
tous les remèdes Chamberlain ont une vente active
et satisfaisante.

Il y a un grand nombre de ces remèdes parfaits
que vous aurez intérêt à prendre en stock pour l'au-
tomne et l'hiver. Pourquoi ne pas nous écrire pour
nous demander notre liste de prix?
GARANTIS EXEMPTS DE PRODUITS NUISIBLES.

Chamberlain Medicine
TORONTO.

Co., Limited

LA QUALITE QUI SE VEND

Les aliments préparés de CLARK
Boeuf salé.

Boeuf rôti

Ragoût anglais

Irish stew

Langue de boeuf

CMCEN

Fèves au lard

Soupes (13 variétés)

Viandes en conserve

Saucisse de Cambridge

Pâté de veau

Langue, jambon et veau, Dîner bouilli Canadien, Boeuf fumé en tranches, Ketchup aux
tomates, Beurre de peanut, Sirop de table, Spaghetti au tromage avec sauce

tomate et autres bopnes choses.

Faits en Canada par une Compagnie Strictement Canadienne

Vendez les produits Clark - Faites des clients satisfaits. - Augmentez vos affaires.

Clark, Limited, :-: Montréal
En lorivant aux annonceurs, i1 vous mentionnez 1 "Prix Courant", vous vous assurez un fruilleur service.
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"Encore la Marque BRUNSWICK s'il-vous plait"
Telle sera la demande invariable de vos clients une fois que

vous leur aurez fait connaître ces produits alimentaires marins
parfaits.

La marque de commerce de Brunswick est votre garantie de
pureté et de perfection, M. l'Epicier, et votre assurance d'une
chaîne continue et profitable d'ordres répétés.

¼ Sardines à l'huile. Harengs marinée.

¼ Sardines à la moutarde. Harengs sauce tomate.

Finnan Haddies (Boites rondes) Clovisses.

Connors Bros., Limitec
BLACK'S HARBOR, N. B.

Le Sirop de Mathieu au goudron et LA LE LA

à l'huile de foie de morue. Qualte Service Demande
UNE LIGNE ACCESSOI-
RE PROFITABLE DE
PRINTEMPS QUE TOUT et Bonbons sont d'une valeur
BON EPICIER PEUT exceptionnelle pour tout mar-
VENDRE.chand qui les tient en gin.

La plupart de vos clients au
cours du printemps prochain au-
ront besoin, à un certain moment chaine commande.
de ce remède contre le rhume de
Mathieu d'une haute efficacité et
d'une réputation nationale. Non Dmne-osntepu é
seulement c'est un remède de
premier ordre contre le rhume,

Syrup o r mais encore il possède des pro- une idée des lignes que nous
priétés toniques qui fortifient l'or- manufacturons.
ganisme, tout en guérissant le
rhume.

Nous accueillerons avec plaisir
Ses propriétés curatives gagne-

ront la confiance de vos clients
et sur chaque vente il y a une
marge de profit qui fait de cette
vente une proposition fort profita-
ble. Faites-en une commande

cA COMPAGNIE J. L MATIEUE MONTREAL BISCUIT CO.
L CO PRGNIETAR J.L M THEanufaceturiers de Biscuits et Confiseries (3)PROPRIETAIRE

SHEBROKE LAQ LE LAEA

En écrivant aux annonceurs, si vous mentionnez le "Prix Courant", vous vous assurez un meilleur service.
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ETABLIE EN 1842°

C.AFE

CAFE
une spécialité de cette ligne.

mportés, rôtis et moulus dans nos
entrepôts.

EURS, ET LES PLUS PURS.

Nous faisons
Nos cafés sont i

MARQUE PRIMUS
Ferblancs 1 lb. caisses 30 lbs. 50e lb.

"6 2 " - 30 - 49e " LES MEL

AUSSI CAFÉS EN VRAC
"O W L" BLEND Rôtis, moulus ou en grains.

EXTRA FANCY.. ............. 50e lb.
A.1. ...................... 42e"
No 10.. ..................... 40e
Café Noir, No 1.. ............ 40e
No30.. .. .. .. .. .......... 38"
No 40 (composé) moulin seulement 30e
Café noir, No 2.. .. .. .. .. .. .. 33c "
AVA, (composé) moulu seulement. 30e
RIO.. ...................... 25e

En ferblancs de 5, 10, 15, 25 et 50 lbs, et en cartons.
Fret payé en quantités de 200 lbs. d'une sorte ou assorties.

Essayez-les et vous serez satisfaits.

ESCOMPTE SPECIAL AUX MARCHANDS DE GROS.

Notre devise: SATISFACTION TOUJOURS.

MARQUE "R A J A H"
Cartons 1 lb. caisses 24 lbs.

40e lb.

L. CHAPUT, FILS & CIE, LIMITÉE
DISTRIBUTEURS

IMPORTATEURS, EPICIERS EN GROS ET MANUFACTURIERS, MONTREAL.

En 6srivant aux annonceurs, si vous mentionnez le "Prix Courant", vous vous assurez un meilleur service.
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SOUPE AUX TOMATES
Marque Do1itilon

POUR LA SAISON DU CAREME.

La NOUVELLE soupe avec la NOUVELLE étiquette.
Une pure soupe aux légumes délicieuse, appétissante. Faite

avec des tomates rouges mûres et des épices pures.
Un étalage de vitrine vous rapportera

de nombreuses ventes.
Commandez votre provision aujourd'hui.

DOMINION CANNERS, LIMITED
HAMILTON, CANADA.

Les Annonces

créent des ventes.
Soyez prêts - ayez-en en stock un bon assortiment,

car notre campagne d'annonces donnera lieu à une forte
demande dans votre district.

Le Cirage Nugget se vend en noir,|tan,
rouge grenat, brun foncé et blanc

NUGGET POLISH COMPANY, Limited
215 VICTORIA STREET, M M M TORONTO

En écrivant aux annonoeurs, al vous mentionnez le "Prix Courant", vous vous assurez un mesluw ws .
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POISSON
Nous offrons au commerce pour livraison

immédiate:
Morue Salée No 1, large, en barils de 250 lbs.
Morue Salée No 1, moyenne, en barils de 250 lbs.
Morue sans peau, en caisses de 100 lbs.
Morue Poisson, sans peau, en caisses de 30 lbs.
Morue Sèche No 1, large, en caisses de 100 lbs.
Morue Sèche No 1, moyenne, en caisses de 100 lbs.
Harengs Fumés.
Harengs du Labrador, en barils de 100 lbs.
Truites Rouges, en barils de 200 lbs.
Morues Désossées "Gem of the Sea".. Paquets de 1 et 2 lbs. 20 à

la caisse.
Morues Désossées "Favorite". Paquets de I à 2 lbs. 20 à la caisse.

FRUITS SECS
Pruneaux de Californie et d'Oregon. Prix excessivement bas.

Noix, Noisettes, Tarragone, Pecans, Arachides (Peanuts). Figues.
Pelures de fruits confites. Fruits Evaporés: Pommes, Abricots,
Poires, Pêches. Raisins de Corinthe, Raisins Epépinés, Raisins sans
pépins. Muscatels 1919 et 1920, Sultanas, Valence, Raisins de table.

Nous offrons de réelles occasions dans ces lignes.
MM. les marchands, profitez de ces bas prix exceptionnels.

Nous vous enverrons, sur demande, 'notre
superbe calendrier

Ecrivez, téléphonez ou télégraphiez vos commandes à nos frais.

LAPORTE, MARTIN, LIMITÉE.
Epiceries, Vins et Liqueurs en Gros.

584 Rue St-Paul Ouest, Montréal - - - TéL Main 3766.

En sprivant aux mnnoncours, ei vous mentionnez le "Prix Courant", vous vous assurez un moilleur service.
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RECOMMANDEZ LE SODA

"1COW BRAND"1
A LA MENAGERE

que ce soit une ménagère depuis nombre de
lunes ou de quelques lunes seulement, elle
appréciera la qualité fiable absolue de ce
fameux soda. Il est pur, de grande force et
est le grand favori des cuisiniê*e partout.

Emmnagasinez-en,
-Votre marchand de gro eni a.

Chu rch & Dwight
LIEJTED (2)

Manufacturiers --- MONTREAL

T61. Bell St-Louis 2886. St-Louis 6071J

tlIEO CAFE
JOB. B. HENRIE, Prop.

Vins, Liqueurs, Cigare& de Choix.

Coin Mt-Royal et Delorimer, MONTRAL

T61. LaSalle 3730W

LAUZON & TRUDEAU
MARCHANDS de FERRONNERIES

Peinture, Huile, Vernis,
Tapisseries, Ferblanterie, Granit,

Fournaise, Tuyau, Ciment, Etc.

Bureau de Poste:
H. LAUZON, Maître de Poste.

1911 Rue Masson, ROSEMONT.

T61. Est 3899 Air gratuit

THUE CITY TIRE SIIOP
VICTOR GRENIER, Prop.

Réparations de Pneus, d'Automobiles, Accessoires.
Ouvrage ex6cut6 par des Experts.

575 Dorchester'Est, - - MONTRE)£
COIN WOLFE.

LE

RIZ ý"OR ILE"
Nos annonces dans les Journaux donnent

lieu à une demande consiérable pour le Rh
"Oriole".

Cette campagne d'annonces fait valoir
les avantages du Riz Orlole comme aliment
soin et nutritif.

Nos annonces vous aident à vendre da.
vantage de rh-de Riz Orlole.

Saisissez cette occasion qui" favorise les
marchands vendant le Riz Oriole. Com.
mandez-en dès maintenant.

Le Riz Orlole se vend en sacs de & lb.

Votre fournisseur remplira, votre com-.
mande.

Mount Royal Milling & Mfg Co.,
Limited

D. W. ROSS CO'Y, Agent-%
MONTREAL, P. Q.

En lorivant aux annonceurs, ai vous mentionnez le 110ix Courant', vous vous &aurez un meilleur service.

UNE
CAMPAGNE

D'ANNONCES
DANS LES
JOURNAUX

QUOTIDIENS
SUR LES

FEVES
CUITES AU

FOUR

HEINZ

L'attention du public est en éveil.
Tirez-en profit

Par l'étalage de vKtrino
l'étalage sur comptoir

la coopération du représentant.

La qualité vous assure
UNE DENANDE CONSTANTE.

le Prix établi au détail vous assure
UN POURCENTAGE DE PROFIT EXCELLENT.
FAITES EN CANADA, PAR DES CANADIENS

LAINGTON,H. J. fltINZ 00si. LCANAA.

10 Place d.Yeuvile, NeutréL

LE PRIX COURANT, vendreffl 4 Man 1921 vol. X=-NO 9
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LA MARQUE D'ALIMENTS DE CHOIX
L E MEME soin minutieux ut la même diligence que votre propre mère montrerait en

préparant des mets spéciaux, sont donnés au choix et à la préparation des pro-
duits Rose Brand.

Seules les meilleures viandes choisies avec soin, les meilleure produits de laiterie
et les meilleurs aliments sains portent toujours cette marque de longue réputation.

Les acheteurs de la Rose Brand obtiennent tout ce qu'on peut désirer en qualité
et saveur - les produits de choix d'une institution fameuse depuis 1852.

Pour le détaillant nous avons préparé de magnifiques pancartes superbement colo-
riées, dépliants, dispositifs de vitrine, etc. Ces articles sont d'une grande aide pour tout
boutiquier, parce qu'ils donnent à son rayon d'alimentation et à son étalage de vitrine
un attrait irrésistible - augmentant ainsi les ventes. Toutes les aides publicitaires sont
adressées gratuitement sur demande.

Pour établir un commerce toujours croissant de jambon, bacon, shortening, etc...
vendez la Rose Brand. Les acheteurs de Rose Brand reviennent toujours.

SUCCURSALE: USINES DE SALAISONS:
Fort WiHliam Brantford
Sudbury Tornto
Sydney, N.-E. Peterboro
Charlottetown, I.P.E. Montréal
Winnipeg, Man. Hui

CANADIAN PACKING CO., LIMITED
TORONTO, ONTARIO.

En 6crivant aux annonceurs, si vous mentionnez le "Prix Courant", voue vous assurez un meilleur service.

Vol. XXXIV-No 9 LE PRIX COURANT, vendredi 4 Mars 1921



LE SEL EFFERVESCENT D'ABBEY
rend la vie &line d'être vi&ue.

'SALT
LE SEL EFFERVESCENT D'ABBEY EST ANNONCE

PLUS QUE JAMAIS.
Voua allez voir les annonces pour le Sel d'Abbey dans les princi- ,III

paux journaux.
Vous allez voir les affiches du Sel d'Abbey sur les murs.
Vous allez voir les cartes du Sel Effervescent d'Abbey dans les

tramways.
.Et des milliers et des milliers de gens lisent maintenant quelque

chose sur le Sel Effervescent d'Abbey, et sont rappelés au souvenir de ce
remède favori des familles lorsqu'ils vont à pied ou en voiture. Mie_

Le commerce et bon-et s'améliore encore tout le temps. - En
prenez-vous votre part? e

The Abbey Effervescent Sait Co. 7'8 u

LA
FARINE PREPARÉE

DE

BRODIE
xxx

plaira à vos clients pour faire des gâteaux, tartes, galettes, etc. Vous
trouverez que la farine preparé& de Brodie XXX fait l'ouvrage d'une
façon satisfaisante.

Recommandez la BRODIE a% votre clientèle

BRODIE & ITÂRVIE LIMITEDr
14 RUE BLEURY 7 M MONTREAIL

Agents de vente:- J. B. RENAUD & Cie Inc., Québec, CHADWICK & Co., 34 Duke St., Toronto.

En lorivant aux annonceurs, si voue mentionnez le OPaix.Count", vous vous assure& un eilleur sevice.
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Vendez-vous du thé vert du
Japon ou de Chine?

Si oui, nous tenons à vous dire que nous croyons que
vous auriez grande satisfaction à tenir le

THE VERT

Tout buveur de thé ve-t à qui vous le ferez essayer
vous en sera reconnaissant. Il est bien supérieur à tout
thé du Japon que vous pouvez acheter et comporte la
garantie SALADA, vous assurant bénéfice certain et
satisfaction ou le remboutsement de votre argent.

Nous serions heureux de vous voir nous adresser une
petite commande de thé vert Etiquette Brune pour
vendre à 55c la livre.

SALADA TEA CO. 0F CANADA, LJMITED
MONTREAL

Un 6erivant aux &nnenceure, ai vous mentionnes lIi rix Courant", vous vous assurez un meilleur servi.



LE PRIX COURANT, vendredi 4 Mars 1921 Vol. XXXIV-No 9
'i

Table Alphabétic4ue des Annonces

Abbey Bffervescent Salt la
American Pad ..... 6
Assurance Mont-Royal 640

B

Barrett .. .. ..... 57
Banque Nationale . : 62
Banque Provinciale. . .62

British Colonial Firo Ins. 64
Brodeur, A. .. .. ... 64
Brodie & Harvie. . . la
Bowser .. .. ...... 59
Boisvert .. . ...... 6
Belmont Tumbler ... 62
Berry Bros. .. .. . ...

C

Canada Decacomania. . 50
Canada Life Assurance

Comiay . ......... 64
Channel Ltd . Couverture
ClarkWm. .. .. .... l
Connors Brou .. .. .... 12
C4té & lapointe . . . . s0
Coullard, Auguste . . . 64
Churcb & Dwlght . . . 16

Chamberiain Mdlclne . -li
Canada Paint . Couverture
Cateli, C. M. Lte. ..

.~Cverture
Chap ut fils Lt6e . . . . 3
Canadian Pacing 17

D

Dominion (klaus . . . . 61
Dominion Canners . . . 14

E

Eddy Cc .. .. .. ...
Egg-O Baking......

F

Fontaine, Henri . . . . 64

Gagnon, P. A. .. ..
(iarand, Terreux & Cie
Ounna Ltd. .. ..

64
64

20

Heinz .. .. ........ 6

I

i=pra Tobecco . 2s-23
inentonal Buhsins

Machines . . Couverture

L

Lake ofthe Woods
MROing Coc.. .. ....

Laporte Martin Ltèe. .s

M

Macdonfld Reg'd Imc .
McArtbur, A .. .. .... 62
Mathieu, A. .. .. ... 12
Montbriandl, -R. . . . 64
Montre" Bisits CO. . 12
Morrow Screw & Nut Co. 64
Mordl, Paul. .. ..... 9
McCaskey .. .. .... 66
Mount-Royai Miling . . 16

N

Nation.] Cash Regiser . 5
National Broweru Ltd 4-8
Nova Scotia Steel Co. . 64
Nugget Pollsh .. .. ..

P

Pastene, P. & Co. Ltd. 4-7
Poulin & Cie Ltée . . - 64
Pure Cane Molasses . .. 66
Puritas. .. ..... 8
Pink .. .. ...... 61

R

Ramsay Paint .. .. .. 59

s

Salada Tea Co. of Canada
Lhantd .. .. . ....

Seagram, Jos .. .. ... 66
Smalas. .. ...... 40
Stauntons Ltd. .. .... 60
Stil, J. H. Mfg. Co... 6o
Stanway Hutchins. . 43
St. Croix Soap . . . . 66
Swift Canadian . . . . 3

Tanglefoot ....

W

Weich.........9
Western A*surance. si.

Le Shortenig
Easifirst

rapporte de gros bénéfices grâce aux
ordres de répétition. Une fois essayé, il
est toujours employé, et la satisfaction
qu'il donne vous conserve l'estime de
vos clients.'

Profitez des ventes croissantes d'Easifirst.
Envoyez-nous un ordre aujourd'hui.

Telèphone Junction 3400

TORONTO
e .U C . -_ - -Ouest

Il
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La Clef du
en Affaires.

C•nh•ou l pr6p*a*tin
et Pimpresuion de vos

cracUrAIES, DEPLANTS
CATALOGUES ENVELOPPES
FOXMULES DE FACTURES
ENTETEs DE LETTRES
RELEVES DE COFPTE
LITRES DE 00T0IB, ete.

Succès

UN CATALOGUE, UNE CIRCULAIRE
OU UNE LETFRE D'AFFAIRE, BIEN
REDIGE, BIEN IMPRIME, BIEN PRE-
SENTE EST UN COMMIS-VOYAGEUR
IDEAL ·QUI VA TROUVER CHEZ-
EUX DES MILLIERS DE CLIENTS ET
EVEILLE EN EUX LE DESIR DE SE
PROCURER LES ARTICLES ANNONCES.
NOUS AVONS UN SERVICE SPECIAL,
QUI SE CHARGE DE LA PREPA-
RATION, DE LA REDACTION, DE
LA DISPOSITION, DE L'IMPRESSION
DES CATALOGUES, BROCHURES, DE-
PLIANTS, ETC., QUI FONT HONNEUR
AUX MAISONS QUI NOUS CONFIENT
LEURS COMMANDES.

IL SUFFIT DE JETER QUELQUES
NOTES SUR UN BOUT DE PAPIER ET
NOUS FAISONS LE RESTE.

TOUTES LES COMMANDES QUI NOUS
SONT AINSI CONFIEES SONT EXECU-
TEES AVEC SOIN ET CELERITE.

La Compagnie d'imprimerie des
Marchands, Limitée

198 Rue Notre-Dame Est, MONTREAL.

un seint - manoue, ai voue m ndams le upix Courant", vous vous assurez un mwiur srvie.
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""*mtwfkmnnt &eon

PTAG
s'attire des clients, car il possède une
saveur riche et un goût délicieux que
tous les chiqueurs préfèrent.

Vous êtes assurés de bons
profits, de ventes rapides et de
clients satisfaits, quand vous
recommandez le tabac à chi-
quer "STAG".

VENDU PAR TOUS LES MARCHANDS EN GROS.

En 6erivant aux annonceurs, si voua mentionnez le "Prix Courant", vous. vous. assurez un meilleur. ervloe.
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C'est le marchand qui choisit la source de ses
marchandises

Ainsi s'expriment les épiciers de Montréal au point
de vue de l'idée des produits "faits en Canada".
La qualité d'abord, et le prix ensuite sont la
base de leur choix. C'est par là qu'ils satisfont
aux désirs des clients.

"Sur quelle base les produits alimentaires "'Faits au
Canada", peuvent-ils être favoris du public canadien?"
Telle est la question que nous posions ces jours-ci à un
marchand de Montréal, propriétaire d'un gro magasin de
détail. Et il nous répondit: "Sur une base de prix et de
qualité seulement. Les gens aujourd'hui veulent ces deux
qualifications.dans leurs achats, sans considération de l'en-
droit où ces marchandises sont manufacturées. Le chose
est, en somme bien naturelle, surtout en ce temps-ci où les
gens s'attendent à des prix plus bas leur permettant d'a-
cheter des articles dans lesquels ils trouvent la meilleure
qualité au meilleur prix. La qualité est le plus importants
de ces deux attributs. Nos manufacturiers canadiens peu-
vent soutenir la concurrence avec les manufacturiers
étrangers pour la qualité en ce qui a trait aux lignes cou-
rantes. f y a des lignes spéciales que les Canadiens n'ont
pas encore perfectionnées mais avec l'augmentation des
ventes, ce perfectionnement viendra. Peu de clients s'en-
quièrent de la source de manufacture d'une ligne et il est
rare qu'ils citent même le nom du manufacturier d'urne
ligne de produits de conserve, par exemple, ou l'adresse de
l'étiquette. Par contre, ils demandent si la qualité est
bonne et si l'épicier peut la recommander. Ils essayent le
produit et la foie suivante, ils le connaissent par eux-

mêmes. Rares sont ceux qui se préoccupent de savoir qui
fit le produit du moment qu'il est bon et que le prix est
avantageux.

"D'autre part, c'est le détaillant qui s'informe où et
par qui l'article est fait. Quand il est sollicité par le voya-
geur, il s'enquiert du manufacturier de la ligne et s'il ne
le sait pas, si c'est un produit fait au Canada ou à l'éétran-
er. Il sait par conséquent, avant de remettre sa ccm-

mande, s'il achète ou non des marchandises de production
canadienne. Jugeant alors si les produits de nos propres
manufacturiers sont l'équivalent des lignes éttangères, c'est
le détaillant qui décide si oui ou non les marchandises
canadiennes seront distribuées à ses òlients. La première
condition est de satisfaire seq; clients tant au point de vue
qualité que (prix."

A l'heure présente, les marchandises des Ftats-Unis
sont fortement handicapées dans leur vente sur le mar-
ché canadien par le taux désavantageux du change moné-
taire. Cela implique que chaque dollar de marchandise'
anéricaines achetées au Canada, supporte un change de 10
à 15 cents, somme pour laquelle -l'acheteur ne reçoit au-
cune valeur. Au cours des dernières années, le sentiment
de l'achat de marchandises "faites au Canada" a beaucoup
disparu et le public a été habitué à êêtre sollicité sur une
base de qualité et de prix.

Parlent du même sujet, 'le gérant d'une grosse épice-
rie'de la rue Ste-Catherine, à Montréal, disait: "Au coure
de ces dernières années nos manufacturiers canadiens ont
eu une magnifique occasion de développer leur commerce

TABAC A CHIQUER
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dans leur propre pays. Tout a été en leur faveur. la guerre
a donné une empreinte sentimentale à l'achat des mar-
chandises "faites au Canada". Elle a exclu du marché la
plupart de la concurrence européenne et dans les deux
dernières années elle a entraîné un taux de chrnge con-
traire aux importations des Etats-Unie. Je crois, cepen-
dant, que beaucoup de nos manufacturiers n'ont pas plei-
nement profité de l'occasion. Certains se sont contentés de
leurs affaires normales et dès que les conditions se sont
améliorées. les affaires retournèrent aux manufacturiers
étrangers qui les détenaient avant.

"Dans d'autres cas, les manufacturiers diagnostique-
rent à faux les exigences de la population canadienne et
s'occupèrent plus de concurrencer les prix étrangers et de
réduire les cotations que de produire de la quslité.

"C'est chose certaine que les gens aujourd'hui, nos
clients tout au moins, demandent de la qualité par demuî;
tout. Il ne fait aucun doute pour moi que si nos manufac-
turiers avaient apporté autant de soin à faire face à la
concurrence sur une hase de qualité qu'ils en ont apporté
sur le prix, le marché canadien serait pour les Canadiens
seuls. Je ne puis dire si c'est là la caractéristique du mar-
ché, mais pour moi, il est tout-à-fait évident qu'aujourd'hui
les gens croient qu'il n'y a que le meilleur de bon marché
et ils achètent sur ce principe. Peut-être est-ce l'épicier
qui pense ainsi et qui a induit ses olients à penser ainsi,
car dams la plupart des cas, il peut leur vendre ce qu'ils
croient justifiable de leur recommander. Mais il est bien
évident que les clients adoptent cette même vue car ils
reviennent au magasin et demandent la même qualité
sans considération du prix.

"Ceci se remarque principalement dans les produits
en conserve. Dans une ligne les produits canadiens en con-
serve sont considérés comme supérieurs, c'est dans les
tomates en conserve. Les tomates canadiennes sont connues
du monde entier."

Et tout en parlant, notre interlocuteur prit sur ses
rayons deux boîtes de blé d'inde. L'une se yend à cin-
quante cents et l'autre à trente cents, et cependant, nous
dit-il, on vend presque deux caisses du blé d'inde le plus
cher contre une du meilleur marché.

Et il ajoutait: "A mon avis, nos manufacturiers peu-
vent faire face à la concurrence sur une base de qualité. Il
n'y a pas de raison pour que les Canadiens ne puissent
préparer des produits alimentaires tout aussi bien que les
étrangers. Il semble que la seule raison qui fait qu'il en est
autrement, c'est qu'ils ont interprété faussement les'de-
mandes du public canadien. Ils n'ont.pas discerné que 'bien
que les gens demandent des prix plus bas, ils ne s'en atten-
dent nas moins a avoir de la qualité et l'exigent plus au-
jourd'hui que jamais. L'épicier ne demande pas mieux
que de consacrer ses efforts à la vente des produits cana-
diens mais il 'ne peut le faire qu'en autant qu'il est en
mesure de donner ce qu'il y a de meilleur à ses clients en
arissqjt ainsi. Cela prend du temps à un épicier de gagner
la confiance de ses clients et quand il l'a obtenue, il n'est
guère diepos à la risquer en recommandant quelque chose

en quoi il n'a pas une confine absolue. Un épicier peut
vendre n'importe quelle- ligne qu'il choisit pourvu qu'il
soit convaincu qu'elle est de la meilleure qualité. Les prix
ne jouent pas un rôle aussi iportant qu'il y a quelques
années. Si on veut que l'épicier supporte les marchandises
faites au Canada, il faut qu'on le mette dam la position
d'être convaincu &abord de leur qualité, et secondement
qu'il puisse se montrer saisfait du prix par rapport à la
qualité.

L'INCORPORATION FEDERALE CONFERE LE
DROIT DE FAIRE AFFAIRES DANS LES
PROVINCES.

Les appels consolidés concernant les compagnies fédé-
rales prétendues sujettee à la législation provinciale com-
nie condition d'exercice de leurs pouvoirs de corporation
dans les provinces canadiennes ont été jugée par le Conseil
Privé la semaine passée, et les appels ont été accordés,
déclarant que les.prescriptions des lois des compagnies de
l'Ontario, du Manitoba et de la Saskatchewan. e'eppli-
quant à ces compagnies, étaient ultra vires.

-Le jugement rendu déclare que le fait pour ces com-
pagnies de n'avoir pas été licenciées ou enregistrées en
vertu de ces lois, ne leur interdit nullement de faire af-
faires dans ces 'provinces.

Etant donné le caractère des questions soulevées, il
est décidé qu'il n'y aura pas de frais ni dame cette cour
ni dans ies cours inférieures.

Le jugement rendu par Lord Haldane est an des plus
longs qui aient été publiés depuis longtemps. Il étudie lon-
guement le ces de la compagnie appelante ainsi que les
procédures qui ont amené cet appel et fait ressortir les
divergences d'qpinion dans les cous inférieures.

Parmi les points soulevés se trouvent les pouvoirs des
compagnies, pouvoirs qui sont limités aux compagnies
ayant un objet provincial.

Aucun pouvoir spécial n'est conféré dans le "British
North American Act" pour incorporer des compagnies
avec pouvoir de faire affaires dans chaque province, mais
le dit pouvoir tel qu'il est prévu par la ection 91, est
exclusivement conféré pour le Dominion et permet au
Parlement canadien d'incorporer des compagnies et d'em-
pêcher les provnceis de s'opposer à ce que ces compagnies
fassent affaires où elles 'le désirent.

Si la condition de la prise d'une licence avait été
introduite simplement pour obtenir paiement d'une taxe
directe pour les fins provinciales ou (pour garantir l'obser-
vance de certaines restrictions concernant les contrats qui
devraient ebre observées par le public en général, 'le Oon-

seil Privé aurait été prêt à considérer la chose comme
étant du ressort de la province, mais même dens ce ces il
aurait fallu voir à ce que la Legislature provinciW e, en
agissant ainsi, ne fit pas autre chose que d'imposer une
taxe indirecte.

LE PRIX COURANT, vendredi 4 Mars 1921 vol. XXXIV-NO 9
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UN APERCU DU MARCHE PHARMACEUTIQUE

Une baisse générale d'environ 2 pour cent aur les bis-
iths a été enregistrée sur les marchés canadiens. Encore

qu'il y ait une faiblesse prononcée dans la plupart des
'.ommoditkrs, on admet que les stocka des consommateurs
ý,>nt bas et qu'un mouvement d'ahat~ doit se développer
l'un jour à l'autre; quand ce moment inévitable sers, venu

:-ie révision des pr.x' se fera très probablement. D'autre
inirt, il semble qu'il y ait une tendance crissnte dams
ttrtai-na milieux à résister à la baime des prix, et chaque
-emnaine enregistre un plus grand nombre de commodités
(lui ont haussé et quelques-unes"qui ont baissé.

L'in-activité extrême du marché ne peut continuer
indéfiniment et ceux qui ont sivi de près Îlea situation
-'pnnt d'avis que dea conditions normales se rétabliront
1,robablement dans un avenir prochain. Beaucoup de gen8
peîwent que lorsque le v&iitabie- mouvemmnt d'achat sera
1,i marche, il sera insatiable.

Le marché pharmaceutique local est légèrement af-
îc.(té par de nouvelles baisses dans quelques lignes des

Etat-s-'Unis.> L'oxych-loryd'e, 'le ealicylate et le sous casto-
iate de bismuth sont en baisse de 25 à 30 cents la livre.
1,e phosphate de soude, granulé pur est en baisse d'un

01tin la livre. Le sodium et Flacide salicylate sont en
Ihasse de 2 cents la livre. Le cacedylate de soude a baissé
df 6 cents et le sucre de lait est diminué d'un centin.
Vne nouvel-le baisse de 25 cents ppr livre est notée sur
antipyrine.

Ci-dessous quelques changements de prix dus mar-
cispharmaceutiques de la province de Québec:

Acide salicyliqu.

Réduction notée. Le prix actuel est de 65 cents la
re, ou 60 cents 'par lots de 5 livres.

Acide hydrocyanlque.

Changement de prix signalé. Le nouveau prix est
85 cents la livre par 1/4 livre, 70 cents par Y2 livre,
60 cents par 'livre.

Sulphide d'antimoine.

Le sulphide d'antimoine, ou poudre noimr, _est coté
I'bas cette -semaine à 25 cents la livre, ou 20 cents la

Ire par -lots de 5 livrea.

Arrowroot-St-Vincent.

Le prix actuel est (le 25 cents la livre, 22 cents par
11 -livres, ou 20 cents par lots de 10 livres.

Acide oxalique.
De plus bas prix sont notée Pur les cristaux de la

lua haute pureté. Le prix en est dle $1.40 'la livre. La
poudre est co>tée au même .prix.

Sous-carbonate de bismuth.

Bai&se notée. Le nouvelle cotation est de $4.50 la
livre, ou $4.30 la livre par lot de 5 livres.

Phosphate de bismuth.
On note des prix pl-us bris à ")0 vefltb l'once ou $6.50l

ia livre.

Subiodide de bismuth.
Les cotations montrent une baisse à 60. cents l'once,

olu $7.75 la livre.

Hydrochioride de Berberine.
Il y a baiss. Le prix de vente aétuel est de $4.50

l'once.

Poudre de sulfate de cuivre.
On enregistre une bai,«e. le prix de vente actuel

est de 40 cents la livre.

Collodion cantharidal.

Baisse de prix notée sur le U. S. P. 1I1 etst colté à
présent à 45 cents -l'once, ou $5.00 la livre.

Lactate de calcium U. S. P.
En baisse. Cotation actuelle: 25 cents Fonce, ou
in90l livre.

ANPLEFO
Pape collant à Mouches,

Ruban collant à Mouches, CQne Tanglefoot,
Poudre à Coquerelles et à Cafards.

lbEO&W.fIkUM CO..MAIWFACrURERS.
GRM<DRAFID.MICH. WAJCERYLECMAD.
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Valerlanate d'éthyl.

1Lo prix o.ât plus bas à $10.50 la livre.

Gomme adragante, rubans.
Des prix pLus élevée sont cotés comme suit: 50 cents

l'onre, $1.50 par 1/j de livre, 87.25 'par 1½ livre; ou $7.00
par livre. La gommie aillipo, cet à 40 cents l'once, 84.50>
par ¼/, de livre, 84.35 par 1/ livre, ou 84.25 par livre.
L.e No 2 est à 30 cents l'once, 83.50 par %/ de livre, $3.85
par 1, livre, $3.25 par livre. La poudre ect à 40 cents
l'once, 85.00 par 1/j de livre, $4.25 par 1/2 'livre et 84.75
par livre.

La gomme d'acacia.

Des -prix plus bus prévalent. le No 1 est coté à 65
cents la livre, 62 cents par lots de 5 livres% et 60 centa
par lots de 10 livres. Le No 2 est coté à 55 cents la
*îvre, 52 cents les 5 livres et 50 cents les 10 livre. La
loudrc est à 70 cents la livre, 67 cents par 5 livres out 65

<tapar 10 livres.

Oxalate de fer et de potassium.

Les cotations actuelles sont en baise à 20 cents l'once
Ml $1.75 la livre.

Le fer peptonisé.
Le prix suer le fer pept-onisé en poudre 5 pour cent

Fe. O., montre une baisse à 20 centz l'once, ou $1.70 la
lv re.

Huile de girofle.

1Les i nou'veaux prix en baisse sont: 25 cents l'once,
13.00 la livre par 1/4~ de livre, $2.85 la livre par 1/2 livre,
011 $2.75 la lèvre.

Huile d'orange douce.

Le nouveau prix est de 35 centa l'once, $4.75 la livre
par 1/ de livre, $4.60 la livre par 1/ livre, ou $4.50 par
!iv're.

Bichromate de soude.
le bichromiate de soude se vend à présent à 30 cents

lit livre, oi 28 cents par lote de 5 livres.

Huiles essentielles.
Ie marché a marqué très peu de changements cette

*ýmaine et les prix à peu d'exception près demeurrent les
même&. Une baiase s'est produite sur fluuile de 'girofle
au fait de l'effort tenté pour se débarrasser des stocks
lyroduits.a-vec des épices de prix élevé. L'huile de menthe
rul-ii'fée est moini, chère du fait du dêfonii à dLamanfe.
Une légère hausse a été notée donm l'huile de citron ex-
primée.

Citrates de potassium.
On cote des prix plue bas, à savoir: $2.00 par 1/4 de

livre, $1.90 par 1/2 livre, $1.80 par 'livre, ou. $1.75 par
lots de 5 livres.

LES PHARMACIENS QUI FONT UN EFFORT
CONSCIENCIEUX POUR SE CONFORMER

AUX DISPÔSITONS DE LA LOI RELA-
TIVES AUX NARCOTIQUES N'ONT

RIEN A CRAINDRE. - LA
GARANTIE FORMELLE

JYOTTAWA

Les commandes par téléphone contenant des narco-
tiques, peuvent être acceptées, pourvu que le
médecin soit connu et que la commande soit
dans l'intérêt du maladle. La confirmation par
écrit est ensuite exigée .Le comité consultatif
Ae la se4ton des pharmaciens de l'Association

csMarchands-Détillants est actif.

Le Comiitë Consultatif de la section. des Pharmriuiens.
qui remplit les fonction,, de commiWson cnsult:aive dui
Conseil exécutif de l'Asoiation de Narianid Déitallânt.
(lu Canada a tenu divems conflérenC03 réemmuent au su-
jet de la loi relative à l'opium et aux nâ.rctiques et de izi.
mise en vigueutr par les pJiarmariens.

Dernièrement ce comité a tenu une réunion ajve le
Départemnent de santé du Domuinion et pusieuni poïints re-
latif.; à la loi pr&itée ont été éluicidés.

En premier lieu, les fonctionnaires du Département
ont clairement fait connaître que oe n'était pau leur inten-
tion de causer des ennui& ou d'intervenir dan Inidnuis
trationi co'nvenable de oe commerce et que les pharmnaciens
qui font un effort conscieincieuix pour olbserver le3 dispo-
sition-4 de la loi concernant les nwrctiques n'avaient pas
à craindre une intervention du gouvernement.

Un autre ipoint qui a été élucid, c'est cdiii qui sp
rapporte à la coutume qui existe dans plusieuw s etions du
paye et enveu de hlaqi1e d~es mdns font leurs5 or-
donnances par tél*pone aux pharmaciens. Si de telles
oorinarces contiennent de l'opium ou d)et narcotique, le
'pharmacien peut, si l'ordonnance est dans l'intérêt dhi pa-
tient et S'il connait le médecin, accepter l'ordonnance, is
cette 'première ordk>nnance doit être confirmée plus tarl
çpar écrit.

Le; commandes répété8 'peuvent être aept6es par té-
léphone ou en peivone, mais dans tous les cas l'em*egiq-
trenient doit en être fait dans le livres tenus à cet effet.

Toute ordonnance contenant une quantité dëterminéiý
de narcotique doit être enregistr6e et dhns le cam de pré-
paration cpharmaceutique; ont doit aumi enreistrer le non,
commercial du produit et de lia diepositon qu'on eni fait.

nl n'fet n6emaiire de faire rapport au département
qu'à la demande deR fonctionnaires du département.

Le comité consultatif die la section de drogues à Ot-
tawa est constamment en relstion avec le département dec
Sa.nté et lorÊqu'i1 s'élève des queetioa.- demandant des ex-
pluitions ou de elaircinsemeuts, les membres @Ont heu-'
reux ôe donner toute information que tout unmeibre <pour-
rait dennandier.
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A ce sujet, il est à propos (l'attirer l'attenxtion sur la
révéêlatkon esa~tionnielle su.ivanto publiée~ par "l'Iiiteri-
Iî<flîal Anti-Opiuni ~cato" <.î trami tions en-
r>'tis'trées de morvphlie f4. <le tqts îs<x'itelles que
*liiiiiontrée par les rapporte de conuticrie (lie vertaiîi 5 pliYs
le' raient é'tre u.tfieiîît( pour donuer unie idCie dk l'nioriie
alîgiîentatioi dle la lilaxele (le <irog'ueS. IAJ chiffrtes pris
ili hiýaard dans lem rapxrL offiels dut coinïiere aveé le
Japon, montrent que l'importation s'est élevée (le 358,-
5,13 oncSes n 1915, à 600,228 onces cit 1917 et qu4 tiu
imie pério-., do -' îatre ans, etniron dituînetiîes(é
Ilrogucw ont été (lor~ u J.yol'.

Qs chiffrm3 n'incluent pas la quantité %le intùrpliine
prodaute au Jaqmn, et ilo n'lîclum!'t pas lion 1hii la muer-
î'Iinie qui 'peut avoir été transportée dams de; ports japo-
nais. Uný récente saisie dlehéroline contenait 1.2,250,000 in-
je(vtions.

RJ9 iprincel l"ater 'qui rend le trafic illicite est li-
iieffiesité dos rý*,lemeîith actuel& et le lfait que la fabri-
ration dle la mnorpine W'est pas gi'> la dijretion du gou'-
vernem'en't danm les prini<paux pays die l'Europie et des
Etat;-Unis. Les règlement& actueds dirigeant la producetion
-le la morphine n'exigent ipa que l'on donne un compte
'.vJee (hi -montant de la production et de l âp~to.

LA PARFUMERIE FRANÇAISE SUR LE
MARCHE CANADIEN

L'activité se maintient en metière £Te p»rfuimwrie et
I*oiî note une bonne dlemndxe el, article,; <le luxe. Le plus
grand magasin de nouveautés du Olanadhî gignale que le
hliffre d'affaire 3 réalieé en septembre 'par le rayoni <k
'airfumerie, 'bat tous les reeoidis. Interviewé suVr la qu(q4i1n
,là la façon dont l'es part unmr françai.ý; pouirraient d<?ve-
'im)per 1eur; affaires dans ce 'pays, lk direbteur a déclaré

qut'il a dù donner de gros ordIres aux parfuineurs ainuéri-
eaýiiLs, du- fâit des retards aqwitê par les maài;on& frain.

'à 5 lvrer. L'avýiq de 'M. TITn.wSth e.4 qu'il y a tou-
]irn< lace pour de nouveaux 'proquàts, parfums et produits
(le toilette de bonne quaflité et que la diomiud -ne peut
1li'r qu'en augmeniýtant.

Pendant le mois die juillet 1.920, le Cana&d a inmpor-
tî- lk France -pour 57,727 dollar.: 4ie parfumerie iipartim
'''fluilte suit:
l';trfumus alcoolique, eau de Co-

h>g-ne, de Lavamnde, lotion, etc. 33,107 dkb]lars
l"'m'Imadffl, huiles parfumiéesl, pâ-

I.-A et 'poudK]re-, (1ntifric»ee,
'*y;Mý0 et ... ... ... 23,409 -

hui1les Estsenielles ....... 1.211 -

(Oe mnaixmhé est daii le petit nonibre (le ceux qui sim-
Ihbit i'arvoir pas été atteints par le ralen'tissiment des af-
f;l"r.es dams ce 'pays. Tes détaillants, quoiklue dléplomat le
t1it ique rILaffaires dans les autres Ibranrh-es, giisent in-va-
rli,lement que la verfte des parfumsg est bonne, quoique
lés plus êhers ne se vwedent pas auoi facilSment.

L% ex'portateur..; français a-zsurent une duMg part klim
affaires eniialieiîne. Po)ur les nart,indi.". ele.ci-
nxe parfirnit aloooliqîe, etr... (encii îteijîkte flak-oms oit
iLltiw co(> n itenîant p>lut dle .1 oiiî<t elîax'îiî ) ]ý-
inqh'poti <le Franice lxenda.nt keL 6 moit; teniiiv~ eni
oeplifnlhre dernier étaienît de $11il,216, ùnjrn~i $37,-
331 en 1919, et $25,136 en 1918. ()n m~narnjue une aikt;i
ng(rande augmentation 'pour les flax'iis (le moins die quatre
owe'c; iliaiutt, 'pour lesquioli oit a r ice,%tivenivnt $58 ,303,
$14.15!) -et $4,548.

NOUVEAUTES SYNTHETIQUES

Peut-Otre etce à tort que ces produits sont désignés
comme des nouveautdý, car ils sont connuc dupuig long-
temps. Leur fabrication a été suiVenklule pendant la guor-
Te dev~ant de pkeý uTrgentea ~si~ maiý, il e6t pos-
Ls ble désormais dê3 les fabriquer a-;antageu,ýoment.

Le-, prix élevés de .produhits natureti donneront de
l'intérê-j à Ses corps reativeinent bon xnoerchë.

Citons d'abord lk Fragarol, éther de nuaphtol anado-
gue au yara-yara et à la néroline, maiài dont l'alcool ewt
l'alcool butylique et, non plus l'alcool mét>hyllique ou l'al-
cool éthylique, ce que l'on appelle aussi, BToné?'la eSt éga-
lement un éther du Betaî NIaphtol. Toue c«s corps ,nont &e
bons fixateunr, baies pour -les parfumerieis couranfe-,; on
les lilre à l'état sim~plement fondu pour la savonnerie et
recristallilsés dans l'alcool 'pour la parfumrerie.

Le BenziliSougénol, qu'il ne faut pas eon'fondmravec
le benizovli&bougénol en -poudre, est Un corps à parfaite
codeux d'oeilet.

Le Rjhoklinaf ou aldéhydb rose introduit une note très
spéeiale dans la faibricatioîr deg essenoe% de ro'-el a-rtfi-
c'ielle, de mêmie que l'acétate de styrdiyle qui don-ne une
pointe aig're de calice de ro.z très, remiarquaeble et qui se
combine particulièrement biL-n à r"alcol phénylety1ique.

Ifoxyde mix-te benzy-oxy-amylk- ou ga:Md6nia est ulne
excellente base de savonnerie: une trace de inétihyparacré-
sol lui donne la--note chèvrefeuille.

Tous ces corps et un certain nombre d'autres dont let~
nom. de guerre ne révèlent pu encore l'identité, doivent
être observés et étuklÏéq avec attentiOn; Peut-étre l'un
k'entre eux se rivèlera-t-il -le rival de l'ailcool qeh&îylétlîy-
lique et.qurtout de l'bydrexyceitronnellal1 que V'on met, avec
raison, à toutes leý. ius, notiniuent pour diimirnuer le
prix &k la plu'part de,, eFminces de fbeuTSa naturelles dbont
il a lh ténacité et la doueur ell mêm temps que la suavité.

DE PASSAGE A MONTREAL

M. -0. Gagnl., nawiand4 de Ste-M %artine, était <le Pas-
sage à *Montré~al oette gamaine. Fi mnou,. a fait le plaisir
d'une v4ite et s'est. montré optimiste sur les3 condito'ns
,cqmwmerci«1es futures.
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LES RESULTATS DES DEMARCHES DES

DELEGUES DE LA SECTION DES
EPICIE.RS A QUEBEC

Coenmc on le sait, lms marchands-épiciers de l'AMo>-
(13at10f des Marchands-Détaiblant 6 du Csnaid ont étk ré-
eemaunnt en délégation à *Qu&=o pour plaider leur oeuble
relativement à la nui'lle loi dels boissons alcooiques qui
doit entrer en vigueur au ]or mai.

Sans avoir obtenu gain de cause sur toua ls points,
soulevés, ils ont cependant bénéficié de certaineS conlew-
sions qui leur rendront moine rigourelux le mgent pro-
chain de sytèmxede ven4edes vis eela bièe

Les épiciers ont accueilli avS~ satisfaction cette claus
de la loi qui dit que le brasaeries ne dievront pOS 7eImfre
de bière, à d'autres qu'à ceux qui ont obtenu dim per-
mie pour la vente de cette boisson. Par cons&luent, les
brassumi ne devront pas opérer dos livralisns À de sixnpllee
pa;rtcnr."I

Il y a encore unel autre clause qui dbnne une certaine-
latitude aux épiciers. C'est celle qui régît la qMisbice dà,
domicile. Autrefois, la rédesm de l'épicier, si elle était
contigüe à son &tablisment était considérée comme faisant
partie de cet établissement. Tout Ileniemble était cxqxmklIë-
ré comme le siège d'affaires de l'épicier, et l'on aurait
pu confisquer dans sla résidence le.. liquesrs qu'il nWauraît
pas dû avoir dans son 6tliisement. Maintenant son habi-
tation sera absolumnent d'isteU du reste et l'épicier pour-
ra. y garder lo. liqueura qu'il jugera bon pour M-e usage.

La stion des épiciers désirait encore le privilège de
pouvoir livrer la bière da.ns toute Ille de Montréal Le
gouvernement &, Québe le leur a accordk. Ils pourront
mnaintenant faire ce tran."pcrt sur toute l'étendue de Ille
stami être inquiétée.

I'ls auront encore un autre a.vantage relatif à la li-
vraiBon. Ile ne pourront vendre de la bière après 10 h.
p.n., Muas ils pourront la livrer à toute heur, Mer il n'Y
a rien dans la loi qui régit ce point

o

QUEBE-C ETUDIERAIT LE CONTROLE DE
L'ASBESTE

EI est fait rap~port que le gouvernement de Québec
étudie la question -de placer l'industrie des mines d'as-
beste de la province sous contrôle, de -la même manière
dont il s'y et pris avec l'industrie du bois de pulpe, pré-
voyant que dans le développement des mines d'asbeste il
y ait comme condition de location des droits que des
usines soient établies dans la province de Québec -pour la
fabrication ou la manufacture partielle de cette matière

A 'l'heure présente, la province de Québec fournit 85
pour 100 des besoins d'asbeste du monde, maiî il en est
très peu de manufacturé dans la prolvince, les usines étant
principalement aux Etats-Uni&.

C1ent soixaiute-quatorze zni1le cinq centvingt-eune
tonnes d'asbeste, évaluées à $11,758,234, furent expédié,
de a province en 1919-20.

0

UNE NOUVELLE MANIERE DE RENDRE AT-
TRAYANTS LES PILIERS DISGRACIEUX
DE MAGASIN.

Un épicier de Montréal a adopté une manière nou.
vielle et attrayante de couvrir les piliers disgracieux. De
chaque côté des âcux vitrines d'un magasin d'épicerie
locale se dresse un pilier de fer. ûeS deux piliers nuisent
à -l'apparence de la vitrine. Et comme ces piliers ne peu-
vent être enlevés, -l'épicier en question a obtenu d'une fa-
brique locale -un certain nombre d'étiquetties, les mômes
que celles employées suT les bote de conserves. Oeu éti.
quettes ont été collées sur chacun des piliers de sorte qu'à
présent le -plafond semble être supporté par des colonned
'de -boits de conserves. Cette idée de décorer les piliers
n'est pas seulement attrayante, mais un bon mode de

,,publicité, tant pour l'épicier que pour le fabricant dont
on emploie les étiquettes. La grandeur du piier à rocou-
vrir déterninera l'étiquette la -plus appropriée à cette
fin. Dans le cau que nous signalons, les étiquette.e sont
tellement bien plaoéea sur le pilier qu'il est très diffiild de
dire à première vue ai c'est un pflier véritable ou une
colonnade de boites de rorsex-ves.

Cette mkthode d'emploi des étiquettes peut être
adoptée dans plusieuxe places du -magasin. Dans certains
cas où il est nécessaire de faire des étalages, des étiquettes
peuvent être substituées aux marchandises et en donner
l'apparence -parfaite. Lme manufacturiers 8î feront un
plaisir d'approvisionner le- marchand d'un certain nombre
d'étiquettes pour un' tel usage.

LA CONSOMMATION DE PEINTURE AU CANA-
DA N'EST QUE DE $2.20 PAR TETE.

A une récente assemblée tenue sous les auspices du
Winnie Paint Club, M. T. J. Moneypenny, de l'Impe-
ria.l Varnish and Color CJo., soulignait le fait que la con-
sommation de peinture au Canada n'était; que de $2.20
j*r tête. il comparait oe chiffre à celui de la conmmxma-
tion du tabac qui est de $6.00 par têête. Et il ajoutait
que la peinture, aujourd'hui, se vendait plus comme pré-
servatif que comme élément de décoration et qu'il fallait
profiter de cette disposition d'Ieprit pour encourager les
comnpagn ies dé nettoyage diaug toutes les lcoelit&s

Que vous fassiez le commerce de détail dane 'ta cain
pagne ou àla, villie, les vitrines dltalre sont une forme de
sollicitation. de vente que vous pouve7 tenir à Ta port&e
du pam~ant à chaq" heure du jour.
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LA CAMPAGNE DE RECLAME DE 1921 EN
FAVEUR DU PAIN

L'annonce nationale du pain a produit de merveil-
leux résultats. - Elle a porté les boulangers à
annoncer leurs propres boulangeries. - Quel-
ques particulariés de la campagne de 1921.

Comme résultat de la publicité donnée au pain pen-
dant les années 1919 et 1920, l'industrie de la boulan-
gerie est passée de la huitième place à la septième avec
un volume d'affaires s'élevant au Canada et aux Etats-
Unis à $1,057,600,000.

L'annonce nationale du pain qui a paru dans les
magazines pendant près de deux ans a poussé les boulan-
gers à annoncer leurs propres boulangeries.

Cet intérêt dans l'augmentation de la consommation
du pain ne peut être maintenue et développée que par
h continuation du travail qui a été commencé.

Commençant le premier janvier, la compagnie
Fleiechmann se servant des tramways du Canada et des
Itats-Unis, annonce la bonté, la nature bienfaisante et
l'économie du pain. Cette annonce paraît dans 3,400
villes, les cartes eont distribuées dans 34,400 voitures et
atteignent 1,000,000,000 de voyageurs du continent, pas-
sant dans ce voitures dhaque mois.

Le boulanger local recevra ainsi une annonce de la
bonté du pain et sera en meilleure position que jamais
d'unir son annonce à la campagne de publicité qui se
fait dans les voitures.

L'avantage de cette annonce pour le boulanger du
pays est apparent.

En 1916 la consommation du pain per capita au Ca-
nada et aux Etats-Unis était de six livres et demie par
mois; en 1920 c'était un pain de 10 livres et demie par
mois.

Dans la plupart des localités le nombre de voyageurs
d ns les tramways par jour égale le chiffre total de la
popalation de la localité. Cette réclame soulevant un
nouveau désir pour le pain, et poussant les gens de chaque
communauté à acheter du pain de boulanger, sera devant
les yeux de tous ces gens jour après jour, mois après mois,
pendant tout le cours de l'année.

La somme de publicité devient la fondation d'une
campagne nationale.

Pour accentuer l'habitude de manger du pain chez
leC 9,000,000 d'habitants du Canada et chez les 106,-
0O0,000 d'habitants des Etats-Unis, il est nécessaire que
les directeurs de cette campagne de publicité aient de la
coopération.

Pour inciter les consommateurs à acheter.
L'APPETIT-Le désir de la bonne nourriture qui

p:aira au palais. Le pain rencontre ce désir. La ména-
gre désire produire des vivres qui plairont à la famille.
Appel à l'appétit par les suggestions de pain et de lait,-
de pain et de gelée, de pain et de sauce et de sandwi-hes.

LA SANTE-L'intérêt que tout le monde porte à
la santé. Le pain fait la santé. Il n'y a rien d'aussi
important comme nourriture. Le bon pain ou le pain
riche et du beurre ont la même énergie, les mêmes qua-
lités pour refaire la santé que possède la nourriture nor-
male.

L'ECONOMIE-Le désir d'avoir le plus possible au
meilleur marché possible. Le -pain est le plus économique
des vivres. Corrigez l'idée que la plu.part des gens ont
que les viandes et autres vivres plus dispendieuses sont
meilleures parce qu'elles sont plus dispendieuses. Le
pain au dollar possède plus de calories, plus de propriété
d'énergie et de reconstruction que toute autre nourriture.

Résistance à vaincre.
Manque de connaissance de la valeur du pain.
L'achat des vivres d'après leurs prix, non d'après

leur valeur nutritive.
L'annonce des autres vivres -$13,000,000 dépensés

par des fabricants de vivres pour annoncer dans les maga-
unes.

Des articles publiés par de soi-disant savants sur le
manque de valeur nutritive de la farine blanche.

La qualité du pain doit être bonne, ou la consom-
mation sera diminuée.

Pour vaincre les difficultés de vendre le pain.
CLASSE RICHE- Petite consommation de pain.

Surabondance de vivres. Ne peut être atteinte que par
rles suggestions-la santé ou l'appel à l'appétit.

CLASSE MOYENNE-Consommation moyenne de
pain-De l'argent -à dépenser et le désir de le dépeneer
sagement. Cette classe forme la majorité et est sujette
à tous les appels. C'est une classe qui peut être atteinte
par d'autres réclames et que nous atteindrons par con-
séquent.
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CLASSE OUVRIERE - Grosse- consommation- de
pain. Elle a besoin ?'éducation pour lui montrer pour-
quoi elle est sage de manger du pain et pourquoi alle
obtient le plus pour son argent en mangeant du pain.

Copie d'annonce.

APPEL A L'APPETIT-Des paficartes développant
la pensée du goût pour le pain, basé sur Ss qualités bien-
faimantes et nutritive. Appel direct' aux hommes, aux.
femmes et aux enfants.

QUALITFS BIENFAISANTES-Donnant des ta-
bleil garmies do viVTes, de façon lisible. Impressionnant
'a personne chargée de la santé de la famille de 1'iirn-
portanice du pain. Appel dirct aux hom.e aux -f«ni-
mes et aux enfants. 1

ECONOMIE-Plus grande valeur nutritive dans le
pain que d'autres vivres. Economie, de santé de temps
et d'argent. Appel direct aux hommes, aux femmes et
aux enfants.

COMIPETITION-L'uniionoe dlu pain doit être di-
rigée d'une autre manière que celle des -autres nourri-
tures. Tous les autres vivres doivent être transportée
de l'épicerie sur la table. Lâe pain est sur 'la table de
Ùbut, le monde tous les jours. Notre copie doit être pré-
parée de manière à créer une appréciation de cette nour-
ritùure. L'appel ne coumiste 'paj à dire (Vuchecter dit pain
mais dire de manger du pain.

LE "POURQUOI" DANS LES VIANDES ET
LES PRIX

Lorsque le commerçant ý e viandes achète un bouvil-
lon, il achète deux choses différentes. Il doit prendre garde
à un facteur plus fuyant que le viande de boeuf: leà sous-
produits.

Il1 arrive que l'achat de ces sous-produits est fort dif-
f icile. Lws conditions du commerce relatives à ces sous-
produits sont fort transitoires et sujettes à des change-
ment8 soudains dans les prix. Ce que le tommerçant
peut obtenir de la vente de la via-nde est assez facile'à
<-alculer, car elle sera vendue dans les deux semaines qui
suivent l'achat.

Il en est tout autrement avec la peau., les huiles, 'les
intestiîfiq, les boyaux, les engrais, les graisses, 'le sang et
les nerfs -pri <lu, tout et qui ont été très dépréciés.

Il s'écouge parfois des mois avant que ces produits at-
teignent le consommateur à cause -des différents usages
que 'l'on en fait. lies peaux, par exemple, demandent une
préparation d'un imois.

Les 'prix de ces 'différentes choses ne varient point
de manière à ipermettre au commerçant d'en avoir u-né
idée-assez juste ilu temps où il achète l'animal.

L'année 1920 a vu une glissade sans pr6écé4ent dans
île prix des sous-produits. 'Les eaux, qui se 'vendaient ' 0
sous la -livre au printemps, étaient refusées pour 15 sous
à l'automne.

Un' peu d'arithmé tique démontrera ce qui peut se
produire à l'achat d'un bouvillon de 850 lbs.; d'abord,
lorsque la peau et 'les ,sous-produit3 se, vendent cher, en-
suite, lorsqi.ls se vendent à bon marché.

A/ J>ayé pour le boufllon @ 13e . . . $110.00
(Toutes les dépense) . .. .. .. ... 15.00

Coût du bouvilaon. .. .. ... $125.00
,Re1u dles sous-produits:
l'ai peau, 60 lhs. @ 50c .. $30.0
Autres souso-produtiitq . . . . 10.00

- $.10.00

Il re-ste donc -125 lbs. de viande pour
obtenir. .. .. . .... .. . .$85.00

ou, en d'enutres termeo, l'oiî doit ven-dre la viande sur car-
e-asý*- 20 sous la livre pour couvrir le coût de l'animal vi-
van t.

B/ Paoyé pour -le bouvillon @ 10c... $ 85.00
Toutes les dépenses (les mêmes) . 15.00

$100.00
Reçu dles sous-produits
IA peau, 80 lbs. @ 12c.....$7.20
Autres gotus-produiits;. .. ... 6.00

- $13.20

Il r-estQ donc 125 Iba de viande devant
rapporter .. .... .. ...... $86.80

ou, la %iande doit être vendue sur carcams à 20.4 sous la
livre pour couvrir le coût seulement.

(lies -prix pour iles peaux et sous-produits à Toronto
durant 1920 furent plus élevée quo ceux donnés ici.)

'lxi méîme -muse répond aux (plaintes du' consomma-
teur que le prix dles viandes en <détail ne baisse pas en
:apport avec le prix <le l'animal vivant.

o

LA SATISFACTION AUX CLIENTS

Nul conmwee ne mutît être conduit alve succès à
minns que ,e clients ne soient satisfaits d£» marehanklimes
et (lit >4ervice f-ourni% et gu'ilg continuent xfgmulidèraeent à
ac.heiter, eiitWiraiaut (l'a'utre-, clients à leur suite.

'l'eut couerce. quk3 ce soit un oos magasin ou un
pait, que ine soit mnême le plus grand manasn du rnomnkl,
nie maurait édifier zse3 affaires ou entr.etlnir gSe vente-, mv

deq elients mécontents. Cola coûte plus pour faire un eliIeut
quou -votre profit imnédiatsur ce client.. Faire un no>uveau
client, eest faire uin plaommt, die fonesý lie profit que
vousL réalisez suvr les affaires quS vous fait4s avei *ë clietnt
egt ul iti, ne Voug~ ne dlevez ni ne .poiýreuIrer ion,
min.temnent dans Mvtre capital. Vous devez compter OUTr

les ornnrnm I;ôrpétées et la clientèle continue pour ga-

gnier asfez <le didnlapour vous3 rembouirser ide votre
placenient.

Vol. XXXIV-No 9



Vol. XXXIV-No 9 LE PRIX COURANT, vendredi 4 Mars 1921

CE QUE J'AIME A VOIR DANS UN MAGASIN
DE CIGARES

Il n'y a licnicomd'nrrtik

n1agas,4iî de cigarcs'uliror où le jîlaixiier est couvert
,de'bout; de eigires et où 1e f ixtures zeniblent xîsvoir jai-
pnis étë lavées depuis leur iiîîstallitti4on. Il nkast rien qui
me plaise. pinsi, en tant que client, que dl'entrr ~iiiiiîs, un
inatnbýii le ogrsoù tout est net et propre, où lW vitriiiie
relut.t et Oit Fapparxîoei péérale dui nîn!a&saî est affùdiiii-
te et inivitante.

Le -vendeur de cigare; qlui ai le .plus dle mo<êsw* iiî>

ent, celuii qui Fe montre eniia>tk', quii seinflie qvid'r
un réel plaisir à mie %ervir le,. chosoi; que je désire axiieter.
Mon imîpre7ýsiçn d'un bon vende<ur est formée& <par l'appa-
renee 'personnelle de ce vendeur. S'il est proipro et Ijien hli-
biflié, s'il ..es-t rasé de frais et 'peigné convenablemnent j'ai
une imipresvion agréable.

J'achète aïvcc répnignaitS dans, un inagadzih dont le
stock est tout poussiéreurx et -dont lW; boîtes de cigares pa-
ra'imist 'vieilles-. Msnh c'est un véritab>le plaisir pour moi
que ide faire mes achats dans un Tnaga-,in où tout le i4tck
eet 'bien en place et toujours en ordre.

Jetiieque mieux un mag{uiiii ek-t évlairé, meilliur
il est et plus il attire (le <3hieiièlc.- (lbuanc e lumrière
est l'ennemie 0dà la saleté et le magasin bien &-4airé eit chi
général la marque d'un commere bien tenu.

il se peut que beaucoup ide fumeurs ne s'attardent 'pas
à rBerder les journaux où les magazines en entrant dans
un miagasin de tabac, TnaiEd pour nma part, je mi' intéreele
toujours. J'achè('te quantité <le reves et magazines, et
quand j'enitre dans un mag,çaiin (le tabac, je m'en prueure
presue toujours un numéro. Et comie je n'achète mim
journaux dans aucun autre magasqin, je ridiercho natuirol-
lemnent lie mnagasin (le tabac qui tient dil, 1î&rii<liqiw. Et,
j'arme .1 voir les magazines b)ieni étalagés, Pii bonne mi'-
<lition, et non imipilés -pêle-niêle dans; un coin.

Pour être franc, j'avouerai que je, -ne. déteste i. me
regarder dans un miroir poufr voir commne je suis, et je
préfère le faire da-no un niagatzin de tabac qu'à la devun-
ture ide quelque nmagasin de nourre,utý, qui a &g, miroirs_
dans qes vitrines. Aingi donc, le magasifn <le tabar qui a
un ou deux miroirs à l'intérieur savamnivnt eaTn( ng' at-
tire plue qu'un autre.

Il y a, je cros, dans ces quelques remarques (IL bong
atouts de vente que les marehan<dp-détaigtl'nt-; de tabac n'e
devxamiý'nt pas ignorer. Ou-bliez que res remarques sont êcri-
tes à la première pergonne et imsayez d'eni tirer parti~ vouq-
même.

(Un observateur)

VALEUR DE REMPLACEMENT DU TABAC

M. Jonies. caLiFsier de' lii t4t NfiteNtiolil ink do;
Et~s- 'ns,<his sa ràreiite (lLiiS&'fl our les "prix dü rein-

ilb iitu¶'iii('iit litr le tabavI, 41 it-et lit vérité Ihi«îî sixîp~leînent
quandiii il prétenidiit que les ('~iaei~coinne kw iiar-
<litq dlevaienit su'l>ir lour perte sur ln; îiamqilixlin<, à

E1ttr' lk - lîudi' des 1nmarvlîni<lt et le pr(oduit
4l.1 li1 ,te de tahac, il *v a &t(lte difréreiîee: lx- nai
chaudim axqiète leg 'produits de4 lat iiîuîîî-'ooinw aux prix ro-
ré., <îiiîiiii<1 il achèlite. le' cultivateuir de t4IhIX i)<dt 11 1e
r(%1(lte à un prix de mnain-d'oeuîvre sur 1,tiqual il nia pas
lbeaucoiup &~ contrile. B enint'ila paye trèq <'ber
îX)lr la matin-d'oeuivre. Peuit-être ein oera-t-il (lk même eni

1921, <le sorte que son coût dIk- renupqlacqieiit peut étre
î>luru fort que oertainee pereoinnesM mpuîm't, le VenirM, mm
qu'il lxiriwe contrôler le -prix dle4 'rma ien en iaimu~
exig'caît upour es nia mAïîiUise uîî profit qu'il juge nai-
.mimnable, alors que les 111arç'landi< l>, nu't 'pi l.WUHtflr I ('011-
Wrô!er le irix deR produitz qu'ils ont payât; clter, voilà qui
n'est que puire rêverie. Il coqivientt <lpe n m~qxler quie lit
j)iutart dles liouniie(,< d'affaire, il y a qi x nîoio, kd5aieutt
que lesînivmad avaienit droit -à des prix rep)r&eiît
un -profit -ur leurs OLliats;, mais qui'ils Fe rMiilaient eonîip-
te qu'ils avaient réflliit, &eur.z prix et subli leurs 'pertes la
vieille règle de l'échiange étabhsiEmt que me que vous avez
à vendre n'a que la valeur que vous pourve7 en obtenir Mt,
en certains cas; aMnère, mai,; lesi niârebands l'ont trouvée
'vraie et. les acheteq (le marclhand(l-le ne sont pasq die, ma-
gunats; de trus-t se c-oalisa9nt pour battre le <marchand.

Quelles que fflient les nîaellinations des acheeun-, il
y~ a dies faite; et de:. condlitions, comme le pointe M. Jolie,
qui rréemst un iffa.it,4--nint dalims. les prix du tabac.

Tics- fer'mier.. du Kentîîeky feront bii kle piufit»r de
letir em.ipériice d6msatati.-use danLs l'auinentaition de -la uiui-
titre dlu tabac et de consacrer tpluk dle lieu' temp à\ d'aui-
tresý récolte.s. Nous disono cela c-ans Oublier le fai<t qu'il n'y
a 'pas de récolte qui, à 'préseý-nt, promnette d'être auM~s pro-
fitable que le tabac le fut l'an dernier et l'an d'avant.

(stale Journal).

LES PIPES DE BRIJYERE

La qIid'ipart dles fumeurs sont sou« l'iabpr.,nion que lie
bois dont -ont faite; les pipes de "hmiair" n'a' rien à Nm
avS le boie de rose anglais. mais; que le mot est une cor-
ruption du mot françaig "brumyère".

Cigares, Cigarettes et* Tabacs
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On croit en général que dla bruyère vidnt de France.

(Yest une faum idée. Il n'y a pius de bois de bruyýère fran-
gas et aujourd'hui, ce @ont let, Afipe Togesoe la Com~
et l'Alg6rie qui fournissent la 'matière dont sont faites les
pi'pcu en véritable bruyère.

o

LE TABAC IMPORTE EN SUISSE

Le tabac en feuilles imjporté en Suie perdant les3
nemif pq iera-.mois de 19>13, i'élevait à 5,848 tonnes mé-
triques; pendant le. neuf premiers mois. dû 1919 le mon-
tant s'élevai't à 9,0 18 tonnes métriques, et pendant les neuf
.premiers mois de 1920 il retombait à 7,894 tonnes métri-

ques.

-o

LES PROFITS DE L'IMPERIAL TOBACCO C0.
0F GREAT BRITAIN AND IRELAND

L'fmxeial Tobacco Co. of Oruat Britain and Irelanil
fait racpport- de profit,- nete de .£6,659,791 pour l'année
prenant fin au 31. octobre 1920, en comparaison die £4,665,-
109 pour 1919.

L'ESPAGNE, ACHETEUR DE CIGARETTES

Les mamifadturs deé cigarettes- espagnode qont ina-'
pablka dë réipondre à lat demande; il y a donc dans ce pays3
un -marché ouvert pour cigarettes étrangères. Les off res
seront bienvenues de la Campania Arrendataria die Ta-
bacol, Calle del Barquillo, Madrid. Les lettres devront être
écrites en Françaiis ou en Espagnol.

Le gouverneanent espagndl a conc&lé la vente et l'a-
chat du tabac et produits du tabac à la Conipaaiia Arren-
"atria. Toute maison étrangère désirant faire affaires

avec 'l'Fkipag(ne doit traiter avec cette conmpagnie. CLette dier-
nière manufacture la plupart des cigarettes qu'elle oend.

JLa dite compagnie ne e'opx>'se -pas à ce que les 6tran-
gers venâent leurs marchandîises à leurs propres clients en
Espagne, pourvu quie la compagnie obtienne Fa commission
our la vente. TA compagnie charge 19, pour cent sur ler,
cigarettes et 25 pour 100 sur les ciga'fres et tabac-. Elle re-
çoit leg marchandises et entcaisse la factutre et envoie l'ar-

k-_gent au magxrehand étranger après déduiction die sa commiin-
sion. Le droit d'inxportatie>n sur -les cigares s'élèvte à 48
pesetas sur les cigarettez et à 30 peetas; par kilogramme
(2 livrés) sur le talbar. %? outre, un petit coimpte et à
payer pour l'in«pection dé la douane.

En EspAgne, tout 'homme, femme et ebiant d'nb cor-
tain âge fume des ùigarettes. La consoxmmation des cigares-
est négligeable. Ce qui s'y importe dans la branche &Rs ci-
gares vient de Cuba p resque exclusivement.

MANUFAèI'URIERS DE TABAC EN CONGRES
A L'HOTEL PLACE VIGER

IJe cinquanWane de manufacturiers ct manipulateurs
(le tabac canadien ont accepté l'invitation que leur avait
faite le Ministère de l'agriculture de -la province, de venir
discuter les meilleure mesuires à prendre pour assurer
l'avenir de la culture et de l'industrie canadienne du
t.%bac et se sont réunis lundi de cette semaine à *'hôtý:l
l'ace Viger.

I;a&Seblée qui a été -présidée par M. J. M. -Fortier,
manufacturier et producteur bien connu, était composée
de représentants de plusieurs paroisses des environs de
Montréal, en particulier de St-Jacucs et St-Roch de l'A-
ciigan, de St-Alexis, de l'Epiph-anie, de St-Lin, de Jo-
liette, de St-Thorm et d'ailleuT&

M. J. Henri Lavoie, chef du service de l'horticulture
(le la province, représentant le ministre de l'Agriculture,
a déclaré que c'est l'intention du gouvernement d'améblio-
rer la production du tabac.

Le marché de la province est -à l'heure présente, à
vraiment parier, le seul ouvert à la consommation du
tabac canadien. Il faut donc cultiver un bon produit si
on veut conserver ce marché et induire le consommateur
à acheter de préférence au pays plutôt qu'à l'étranger.

Afin de protéger le consommateur et le producteur
honnête, chaque balle de tabac devrait désigner le nom
-du producteur, la variété de la marchandise et son nu-
méro de cle.c;ification. De cette manière le consomma-
teur serait sûr d'avoir un bon produit et 'les producteurs
peu scrupuleux qui mettent sur le marché une marchan-
dise de qualité inférieure, seraient bientôt boycottés.

Sur~ les 45 millions de 'livres de tabac consommées au
Canada, l'an dernier, 21 millions étaient importées. C'est
infiniment trop, car avec -du soin et de la réglementa-
tion, nous pourrons produire tout le tabac dont nous avons
besoin.

M. Fortier, de son côté, prétend qu'il est grand temps
de cultiver le tabac avec méthode et deé bannir du marché
les produit;s de qualité inférieue.

Nous devrions encourager la production des robes -et
des envelopes à cigares.

A l'heure actuelle, nous gommes obligés d'importer
(le Sumnatra, de Java et du Connectieut, ces robes et ces
enveloppes que noua pourrions facilement nous procurer
'-hez nous, avec un peu de bonn "e volonté.

L'Ang.leterre importe annuellement des Etats-Unis
environ 150 millions de livres de tabac. Si nous pou-
vions réussir -à cultiver un tabac qui donne satisfaction
nu consomnmate-u-r anglais, noue aurions là un marché
d'autant plus important que l'Angleterre accorde une pré-
férence tarifaire à nos produits.

PlusieuTs autres mnunfacturiers et producteurs, no-
taimment MM. Courchesue, M. David ]}u-pi Benoit, ont
exprimé leurs vues sur les meilleurs moyens à prendre
pour donner à la culture de tabac canaien l'encourage-
ment qu'elle mérite.
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LE CONGRES DES PLANTEURS DE TABAC

CANADIENS S'EST TENU CETTE SEMAINE
• A ST-JACQUES L'ACHIGAN

St-Jacques de 'Achigan que l'on désigne comme le
camté dks planteurs du tabac canadien a été envahi cette
semaine, par au moins 450 délégués venus des comtés de
Montaln, de Joliette, de Berthier, de St-Hyacinthe et de
l'Assomption représentant environ 2,500, membres, plan-
teurs et distributeurs de tabac dans cette province.

Les zmnufacturiers étaient également bien représen-
tés.

Désireux de travailler au rétablissement de l'équilibre
rompu entre la production et la consommation du tabac
cultivé dais cette province, le Ministère de l'Agriculture
de Québec, à ·la demande de la nouvelle association, avait

envoyé trois de ses meilleurs conférenciers, pour aviser
les membres sur les meifleures mesures à prendre en vue
d'assurer l'avenir de la culture et de l'industrie canadienne
du tabac.

On a parié de limportance de cette production indus-
trielle; des améliorations culturales et des procédés de
classification qui s'imposent pour répondre aux besoins
de ce commerce et de cette industrie; des moyens préco-
nisés pour augmenter la consommation du tabac canadien
et pour en protéger le commerce et l'industrie; de la con-
currenoe locale et de la concurrence étrangère.

Ce congrès a eu lieu dans la sale publique de la
paroisse et il fut présidé par M. Olivier Desrochers, con-
jointement avec M. l'abbé 'Ohevalier et les maires J. W.
Munn et Jules Leblanc, les deux maires de la paroisse et
de la municipalité de St-Jacques. M. Damase Forest agis-
sait comme secrétaire.

M. J. W. Munn fut le premier orateur. Il souhaita
d'abord la plus cordiale bienvenue aux délégués, aux offi-
ciers de la province de Québec et il déclara qu'il était
heureux de leur remettre les clefs de la petite ville du
comté de Montcalm.

Il déclara que St-Jacques avait été bien choisi pour
la tenue de ce congrès, car c'est à cet endroit, il y a cin-
quante ans, que les planteurs mettaient en terre les pre-
iniers plants de tabac.

Il est certain que cette association est appelée à faire
beaucoup de bien, (elle compte actuellement 2,500 mem-
bres), car déjà nous sommes presqu'une association pro-
vinciale.

Oette association, dit-il, a pour but d'augmenter la
produntion du tabac, de l'améliorer, de le préparer av
plus de soin, afin de faire une concurrence loyale aux
planteurs et manufacturiers des autres provinces comme
de l'étranger.

Il est aussi dans le programme que nous préconisons,
Pintention de demander au gouvernement fédéral une
certaine diminution dans les droite d'accise pour notre
tabac canadien et de noui ouvrir un marché en Europe.

On lui demandera également de défendre aux tnanu-
facturiers de cigares de vendre aux autres manufactu-
riers de tabac à pipe et de cigarettes le coton de tabac,
dont on se sert actuellement dans ces tabac3, quand il
était défendu avant la guerre de ce faire. .

L'intention de cette nouvelle association est aussi de
demander au gouvernement d'Ottawa une plus forte taxe
pour le tabac importé des Etats-Unis, afin de protéger
l'industrie du tabac canadien. Cependant nous lui deman-
derons encore de ne pas augmenter la taxe sur les tabacs
que nous sommes obligés de faire venir des Etats-Unis,
particuilièrement la feuille de tabac dont on se sert pour
envelopper le cigare et que nous ne pouvons encore pro-
duire au Canada.

Quant au prélèvement de la taxe additionnelle sur
les tabacs importés des Etats-Unis, c'est notre désir de
demander au gouvernement une augmentation de vingt
sous par livre, afin que le planteur et le manufacturier
canadiens soient protégés contre cette concurrence.

Ici, l'orateur donne les raisons qu'il croit motivées
pour la diminution de la vente des tabacs canadiens.

L'augmentation du coût de la main-d'oeuvre et aussi
la prohibition ont généralement affecté l'industrie du
tabac dans cette province.

M. Damase Forest, l'actif secrétaire-trésorier, . est
l'orateur suivant. Il donne lecture d'une lettre du député
Daniel formulant ses regrets de ne pouvoir assister à
cette réunion des planteurs de tabac canadien vu qu'il doit
recevoir chez lui ce jour-là deux délégations de son comté.

M. Forest se déclare enchanté de la formation de
cette association dont les membres recrutés dans tous les
comtés de la province où l'on fait la culture du tabac, sont
déjà si nombreux puisqu'aujourd'hui, à peine formée de-
puis quelques semaines, elle compte 2,500 membres.

M. J.-H. ILavoie, du département de l'Agriculture de
Québec, est ensuite invité à prendre la parole. Au nom de
l'honorable ministre de l'Agriculture, il offre tout le se-
cours du gouvernement aux planteurs et industriels du
tabac de cette province et il les félicite de cette formation
d'association que l'on pourrait désigner comme une so-
ciété syndiquée, mais il se déclare pour le moment contre
la formation d'une coopérative de planteurs et industriels
de tabac.

M. IÀvoie qui est un expert en arboriculture, fait ici
l'historique du tabac à travers les âges et sa conférence
essaisonnée de mots bien spirituels déride le front des
plus sérieux.

Au cours de ses remarques, il surprend les congres-
sistes en dclarant que sur une consommation de vingt-
huit millions de livres de tabac on en exporte dix milions
des Etats-Unie et à l'étranger.

Il adresse ses plus chaleureuses félicitations aux
planteurs de tabac pour s'être formés en association, car
de ce chef, ils seront une puissance auprès des gouverne-
mente.

11 déclare de plus qu'il faut de toute nécessité améli-
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orer notre t4ibac canadien, si nous voulons faire une lutte
loy4le aux asnlc,îsdels autres provine et il s'agira
(le -4avoir dles mîanufacturiers la qualité dont ils ont besoin.

l. amnélioranît la qualité, on augmenterai de ce fait
notre production et on pourra vendre à meilleur prix.

Id cite ilri ce qui a été fait pour le beurre qui coin-
muamie -ir le inurché étraigor (le si liauts prix. lie Ùé-
poartemnit de lAgrTivu]ture de Québec qui a toujours suivi
avec un oeil jibloux, levi progrès dles cultivateurs, a désiré
que l'on fournisse un beurre (le qualité eupérieurc, et il a
encvouragé de toutes les maniiières les fabricants de bon
beurre.

Aujourd'hui, ce produit est primé il l'étranger et les
weites 11(i iihinquent pee. Il 'pourrit en être iiiti (le notre
tabac canadîieil, à condition qu'on eii cunédiore la 'qualité
et que l'on -,uive filè,leit les eouiseils que les experts
seront hieureux <le venir <lonner auix planteurs et indus-
triels.

()il devrait, (lit-il, amôliorer cette prodluction et unle
meilleure l>rél»rati>n afinî d'inciter nos gens à fumer ce
plrodluit -local plutîot que les tabacs (le Virginie.

Id expliqub à dla demande du président, les moyens a
p)rend(re pour la formation (le -cette association.

M. P>aul A. -k-giii souhaite à tous le plus cordial bon-
jour (t ;prounet tout son ilppui et oudévouement à IA
ý;(ciatiou i dont il est heureux (le féliciter -les membres. Il
lûe, félicite de -la formation de cette unian et leur promet
tout ffon (concours au-près du gourvernement particulière-
ument à d'époque où se fera à Ottawa, la discussion sur ce
budget.

M. .J_13. Cloutier parle de la copérative des Plan-
teurs de Tabac comm.ie un complément (le leur association,
muais il leur demande d'attendre enceore pour cette forma-
tion. Il leur conseil-le pour le moment de se mettre en
société syndiquée.

Cette association aura aussi pour effet de mettre le
producteur eu relation inutime avec [de manufacturier sans
avoir besoin (le revourir à l'intermédiaire.

M. J. Hleetor Piètre, agronome pour le comté de
ill'Assompr-tioni, apliorte la nouvelle des planiteurs de tabac
dle l'A-ssomiiptioni que cew dernier,-, au -nombre -de 500, se-
ront heureux dle s'assovier à cette société et dle is'y fédérer.

IVM. Josephu Marionu, de &t-Jacques, et M. l'abbé
Albert Chevalier, représentant de M. ile cu-ré Hou-lé, au-
jourd'hui ei> Floride, saluent cordialement la nouvelle M-
sociation.

M. Etieiinne (aai l u département de l'Agriculture
(le Québee, au," non, dut gouvernement de Québec, promet
des chlamps de démonstration et il déclare que certainýs
terrains (>lt été jusqu'à donner 1,700 -livres de tabac à
l'arpe'nt.

M. ýSyLvestre, agronome du comté de Montcaulm, dé-
<clare qu'on en est à une ednuralile organisation et qu'il
ne faut pas3 s'arrêter en si bon chemin. 1-l félicite les curés
des -neyptroiFLes pour l'aide qu*ils (nit aipportée poluir la
formation -de cette association.

L'Exécutif.

Les dlélé-gué6 du comté de Montréal 6e réuïiasvýent stir
le chiam> et ils font lélec'tion <le leurs officiera dans l'or.
dre suivant: Président, M. O'livier 1)errochers ; viûepru.
sident, Abnxahani Dupuis; secrétaire-trésorier, Damae Fo.
rest.

.M. D om ina Bachaîd, d (e St-I I)-aciitle, président (le
l'Al4xiationi pour ce cuninté a ensuite une enitreue avc
lv.i liguitaires%, et il est décidé de former inunédiatenit
l'Afflx-iation des Planteur -pour ce comté, tout comnwi
4lcý-le (les <'uités <le Joliette, <le Berthier, de Montcalm et

de l'MisomPtio1l.

Bref, ce fut un ûctiR; (les mieux réiteda dont il
4c0nvient de féliciter les orgainm,-tourts.

UNE DECISION QUI INTERESSE LES
AMATEURS DE TABAC

On lie saurait considNrer comme tuie naiufaxtu-re g1t
tatim-, le fait d'avoir chez ;oi un couteau rotatoire pnir
coupe-r les feu il-M. de cette -plante, a dévlaré, huili dernier.
le juge Leet qui, eii même temîps, a rieivoýyx lhu plaiiîîý-
<'entTe M. .1-. Robert, 730, Saint-Huhert, à Montçl.

C'e inier était accusé l'avoir e en on sa 1--~on
0u lPr.; le 30 décenmbre dfernierT, Eans, uni peurnils à cettil fill.
une mnaclhine pour couper le tâbac. L'accusition avait étté
.portée par M. T. Lo)rang-er, un offùieitr dli prévenitioni dui
délxirtement (lu Plevemu à- l'hm térieuir.

le juge Leet aL dée'laré Odans sa décision, qu'un grand
nomb>re <le personnes achètent leur tabac èoit en fàuillvý

ucni e pselettel. et qu'elles lte coupent elkh mûimeR, pour
leur propre usage. Qu'elletz en.ploient un couteau ordi-nai-
re ou u couteau rotaetoire, on n'a "pa ilA y voir, Mea dépendi
de leur cgoût.

"Si, dit le présidient du tribunal, l'i-ncuh-i était pro-
pri&taire <l'une épicerie, da'ui milaLSIlý <le tabale ou d'ul'
éWb.liffeiment quelronque où l'on vend du. tab&, ou ei1-ý
core s'il était co'nlTi 5 4laiiq un de oes iniagaaBln&'a'uraisi-vi

rnqikdéror la (4ose comnme plus grave. M.. Robert est Iii
(les greffiers <le la Oe'ur d1e circuit, il n'a paà 1'ca(u-.ioi gl1
euuper <hfi tallae pour en faire un conivkree. Je consildène
que l'aruqation n'egt pas fondlée -et je n'ai pas d'.hiitat-1"1u
à l'acquitter lîonorable.meut", dit en terminant lejue

Les ventes de la Tobacco Products Corp. en Chine
ont augmenté de 300%7 -par mois sur les affaires faites au
début <le l'année couranite. Des plans ont été prépaný
pour une nouvelle augmentation en 1921 et sur la base
de ces plans, on s'attend à ce que les ventes à la fin de
l'année soient de 1000%1 sur celles de janvier et février
1920. L'expansion des affaires en Chine nécessitera l'en-
v'oi d'un des principaux membres de la Compa.gnie en
Orient pour prendre soin personnellement des opération-,
de la compagnie.
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COMMENT LUTTER CONTRE
[ENNEMIE DU MARCHAND LOCAL

LA VENTE PAR POSTE

COMMENT UN COMMERÇANT S'Y PRIT POUR
COMBATTRE LA CONCURRENCE DES

MAISONS VENDANT PAR
CORRESPONDANCE.

Il v IL qulue tuiilKïX, fune certine ville e trouivit
el) bien, Tau'vaise ";titre, sauif lxour quelques 05piviei à
courte vue. Elle était réputée coninie une det; villem où les
prix étaient le@ p.uk* ôlev&; et Ie, fcerew n'y mtvbetint
que quanid iýl* ne pourvaient le faire ailleurs. Cette ville
était en dè&rois-'uicc. 1lie comm2erce lxir corrospondanle F;'1y

in.iiltiiit. Elie aembait destinée -à une déM-répitule, Icruite.

Aujourdlhui, on lit <x>nsilèri voiînne la meilleur(% ville
où tonumiem-er. Elle est frisit,'etune bonne î>luue
pour faire affaieoe. Lues veuites- par correpon dance mî'y (ni-
tre'nt que rereminît Et ceci est eu gran&d partie le rôýîiltat
die 1'esprit 41entrepritoe et 4lu eourzi;mr d'un 'luociinic qui par-
lait ainsi âe chose:-

"J*avais été dans ee- %ille qwniînt dets amim à v
exercer le comnmere dle gros; j'y avaie fait dle l'argait, j'ai-
vais liquidé nie-, affaireti et j'en étais parti. .Je n 'ava; inul-
lenent l'intention arrêtée de me remettre en a$-faires. Hlhis
mie fois en deem&ï1nt, i la gare, je viiý de rTanfles pileis di,
nurnliandisoe adriesmsées aux fermiers et nux Mruidents de lei
ville que je coi-ntiait perroinedleiemt. ( ëtait ]et, inir-.
eliaidiscs (le coni-manides par 'p<te et je mne fie un jeu dl'en
comter 'la quuantité. .Je nei'lmresai àl l'agent dut fret et il
tute dit que ce gen-re de comuerte tle l'extérieur augmentait
-ouiclrablemenit chaque semaine. -le dérixiiii (Ii fairm une
petite enquête sur le -omminerc dû la ville.

"Imanméklatement. je découvris beaucoxup de cussqt.
je c-onneio-ais 5~Zbien miais auxquelles je n'a-vais pas; ré-
fll&hi' et dont la gignificatiruî (-ont *mieîça à in'apparaître
(4ýairmemit. Déjà j'étai,; familier avec les prix élevés que les
niarlmiendý, chlargeaient ici, principalicuiîent lqiý épir'ieiw, car-
c'était leur lignie que je roni.,usai-, par expérence. Et
'non, étude' -me fit découwnrr cS<i:

"Ilmit ou dix qpiciem y teniaient wagrais qui fai-
-awiît.de l'argent d'une façoni criminelle. Puur eux le iur-
elhé était to'ujours en hawe jamais emi hairse. Par exemple,
le ililé.dInde mnnit à 15 cents la boîte, et y ulemeurait.
Quand le -prix en retoumbait à 80 cents la douzaine, ilîs fai-
,ýameurt payer 15 eîïtý- tbut comme quand -le coût en était
à $1.25, et -les àutre eiho6-m.étaient en pro'portion. Ces

hunîîîîe. battaienît lllk>liIliIie de tout mnai 5; 'etait aul détri-
niîent dle la v'ille' et, ii li 4liiJL geliériLi1 y iriin.it.

'Me r&s>lu; dle voir si tit hîommen vajiLble avait miîe
duie<e lulter contre la mîru(llrrellwe des; iiîaiso)is vendîtit

pair (ertlp1<Iuie 1'etma i* umu lionune qui en tro lii-
teIligrenIillient 41lîî'z tous W'tq diéaals- le son coelnerce et qui
vcmiïl suir une lxt,.e siniîNaire à eelile dle.: inaisons (le Vente
pur p>o*e îliuvîîit conuurremîcer (,os deruulèret; et gagner C'ar-
geu-it q&uýelIes gagnaient.

"A-près quelque tenips, je hue nii. dans leeo mre
titicrî a détail. Je (pris tnitgiîn sur une rue à côté

et écartant ton5 m itesîutie je ve.ndlý: au comuptant
1t rtvtlîenluaLi le grnx de; tuffaires.

"Jeq nie fi.; unii devoi-r d'auinoncer dle vive voix et par
&-rit que je remplirais turute coimmandwe aLIx tnlern*''ies
que le, maiiFonsi (le ven4v, jiar ipoi<4c et aux dernieli prix de.
leoua caitaIlogues. Je lie( (]îicn 'titi fermlier qui Ille ré-
tÀ>rqiiu1r-u je -liii fiN cette pmopteition :"(Nn, nwmîlt une
petite miaîson conmue la vôtro. peut-eFe! faire nuie offre
auessi a'vantageuse ?*" Je lui répondis qu'il n'aviuit re. à S'en
pr occutper. tout ce q~u'il av-ait à faire c'étuit d's'ver.
Ma pr<vpoeýtion se ré'imiCi"t à coci "cie ote.o
mnlde ûchoisie ài nit"e le ctalogue d'une (le ceR nimaim,
apportezi la et elle sera recniplie au prix u catlogue
pluq le fret et le coût (lu mandat (le pestte."

"J'ajoutai qut, je faisaiti jis que la muison de vwnfr
par corepnaccr tuer, acliet'urs -pourvaient rapporter
quelque artiele <le leur c uuiile la.seet rec«voir
dFautre umarchandise le iîxênie- jouir. Je perteuwulai atLx in-
vrédules qule le.,iauliît s qu'i'k ls demandaienlt pouvaient
tiîu'être rpfii,-éeý s*il, il- les trouvaient pis -ti><fai&aiite et
Fi la quité nie leur cottx'n)ait pas."Orprnoi-oa
maintenant: je ne voulais pas lire que 1kt di-entîý pou-
vait venir au meagapin et nous; montrer le prix d'im caWah>
pie. ipour ile- paquete ie, ra;sia4. à 24 conts en nous daëma--
dit si Iouts *poirvioni.; fairdl ce prix. Non, notre prix aloyri.
était de :30 cents. Mai,; iký pouivaieîît étalir leure <'<an-
maîdeq - nous ne Ik ériviolîa pas pour eux, pas plus que
lieup: ne Ws aidions à faire chtoix (le mardhanaiFes. Nous
ne rpprlioils pas de te@rnjp; a-vec eux. C'est 'làu un Srice que
ne leur fournit pasi u'm*llmuus lh maison de vente par ca-
tWom, e. IL pouwa;eint écrire leur commande dans notre
'magasin (>u <-liez eux, prendre les prix du-catalogu, nolus
Va.,*ver le plein monitant elle 1<4 coAma-nde plus le fie et les
troie Fous de fraiis du miandat -de poffte. Ensuite ils nous
reniettaient la caruniande et nous la remvplissions;.
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."Au début il y out des dLmssions. Les fermiers vin-

rent et eslsayèreYnt de nom~ contredlire et dle nous combattre.
Nout3 restâmies imnoisib]Le, Kéltat uimplement que nous
ferions ce que nous di~sions. Et neus avons fait de -l'argent
sur l'ezisenble.

"Aujourd'hui, il n'y a plus de contestation. Rarement
entendone-noue une objection sur l'es prix ou leu termes.
LeS client3 savent à pràgmtl que nouaefaisons bien lmes li-
e. lsa achiètent d'e la façon régulière, une chose ou deux
à la fois et payent nos prix réguliers, s'ils le veulent, ou
bien établissent leurs commandes générales: noua vendons
deS deux manières;"

Lea maison eni qucýtion poa-k(de aujourd'hui quatre mna-
gasins dans cette ville et fait $300,000 d'affaires d'épice-
ries. Ohaque magasin n'est agencé que du strict nécessaire
pour la posée et l'empaquetage; il ne s'y trouve pas d'ac-
cessoires inutiles. FA ce qui est à noter de remarquable,
c'est que de.puis que ce commrerçant a ourvert ce nouveau
commerce dans la ville, tous les épiciers qui y font affaires
ont progwmsé et font plus d'argeunt Ce qui n'est P813 moins
renmarquable c'est que la vente dles maisons traitant par
corre_ýponxJance s'y est éteinte petit à peit jusqu'à devenir
nulle.

Et cet exenmple peut ouvrir dles horizons nouveaux aux
commierçanta travailleurs et courageux qui peuvent y trou-
ver la voie d'une amélioration senisible de leur propre con-
dition et de celle de leur localité.

o

LE BLANC DE PLOMB A L'HUILE CONTINUE
A BAISSER

Le blanc de plomb ài l'huile a été réduit de $2.00 les
100 livres la semaine -passée. Le mastic d'huile de lin pur
a été réduit aussi de $2.00 -le quintal et le mastic courant
de $1.00 le quinta. Il y a eu trois réductions dans les prix
du blanc de plomb dans les trois derniers mois. Pendant
la plus grande'partie de l'année dernière, le prix de Mont-
réal en lots d'une tonne se maintint à $20.00 le quintal.
A. as, fin de novembre 1920, le prix était réduit de $2.25 le
quintal. Le changement suivant se produisit !a seconde
semaine de janvier, alors que le -prix baissait encore et
était réduit de $1.2-5 les 100 livres, et le 23 février ce
dernier fléchissement portait le $14.50 le quintal. La. nou-
velle cotation est approximativement de 271/2 pour 100
au-dessous du prix de la dernière saison.

Sur les marchés primaires, le plomb en saumon con-
tinue à être faible et le plomb sur place est coté avec une
réduction de 40 'pour 100 du prix moyen de 1920, ou 50
pour 100 du prix maximum, de 1920. Sur les riarchés ac
Londres, les baisses s'élèvent de 45 à 60 pour 100. On pré-
tend que les prix actuels du plomb en saumon sont au-
dessous du coût -de production et que les gros producteurs
réduisent leur production et que plusieurs des mines les
plus importantes ont cessé leur exploitation. La pré8enta
baisse -du mastic est une réduction de 20 pour 100 pour le

mastic d'huile de lin pure, et de 13 pour 100 sur -le mastic
régulier en tonnelets de fer de 25 livre&.

Il est à noter que taudis que l'huile de lin ust en
baisse considérable ou*r -les prix élevée de l'an dernier,
il n'y a pas eu' beaucoup de changement dans le blaunc
dEspagne et lee prix sur cette commodité continuet à
être fermes.

o

NOTRE SERVICE D'INFORMATION

(Ste-Gertrude)
Seriez-vous assez bon de me donner l'adresse d'une

manufacture où je pourrais acheter dea coupons de coton,
indienne, flanelle et autre.-H.M.

Réponse--P. P. Martin & -Cie, Limitée, 50 Ruie St-
l>aul Ouest Montréal.

(Coteau Station)
Vous nous obligeriez beaucoup en nous donnant des

i1(lresses où nous pourrions nous procurer des poime pour
Po dimanche de3 Raxeaux.-H. R S.

Réponsc--Demanais & Robitailie, 31 Rue Notre-
Dame Ouest Montréal.

STE-CROIX (Co. Lotblnlêrel
Veuillez me donner l'adresse d'une maison où je puis

repro-curer des earcloirs de jardin, pour être traimé par
un cheval, etles acheter avec avantage pour rencontrer lk
compétition de.; agents locaux de manufactures de mna-
chîine-q agricoles. -

Réponse: Starke Se'ýbâ1d Ltée, 14 rut St-ÀPierre,

(St-Jean Port-Joli)

Voudriez-vous a.voir la bonté de me dire où je pour-
rais me procurer du rotin. - 0. E. P.

Ré pose: B. C. Déry, 28 rue Vitré Ouestý Montréa..

o-

NOUVEAU GERANT PROVINCIAL DE
McCASKEY SYSTEMS LIMITED.

N,\ouveau gérant provincial de McCasKey System5î LimntMd
M. T. E. Bédurt qui était depuis onze ans voyageur

pour iu MoCaskey Systems Limited, vient d'être nommé
gérant de cette maison pour la province 'de Québec, avec
son bureau au Ne 21 &e la rue Chierrier, à Montrél.

la longue empWrence que M. Bêdard a acquise dknq
cette ligne lui permettr'a de remplir avec succès sa nou-
velle position et d& donner un nouvd em~r à sa mnaison
dans la -province de Quêec

LE PRIX COURANT, vendredi 4 Mars 1921, * Vol. V-NO 9
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REGLES FONDAMENTALES POUR REUSSIR
DANS LA VENTE

Les facteurs d'une vente. - Le mouvement dans la
vente. - L'annonce et l'art de vendre. - Ce
n'est pas ce que vous savez, mais ce que vous
faites qui compte.

Il y a trois éléments dans chaque transection de vente.
Premièrement, le vendeur, ou la première partie au con-
'rat, celle qui négocie la transaction. Deuxièmement le
lient avec qui vous négociez la transaction. Troisième-

'nent, l'article, les marchandises ou l'idée que vous voulez
faire accepter par le client. Maintenant s'il doit y avoir
transaction ce sera lorsque l'idée du vendeur rencontrera
cele du client sur une même proposition. (L'orateur re-
présenta les trois facteurs par trois lignes parallèles, celle
iu centre représentant les marchandises). Des lignes p-
ýallèles ne se rencontrent jamais. Vous pouvez avoir le
meilleur vendeur du monde, vous pouvez avoir le meilleur
.irticle, vous pouvez avoir le meilleur client, à moins qu'il
:e se produise une courbe, une rencontre des idées, il ne
pourra jamais y avoir de vente. De sorte que l'art de

ndre est l'art de faire concorder les idées.

Le premier sujet auquel un homme doit vendre ce
qu'il se propose de vendre, c'est lui-même. Comme Elbert
llubbard avait habitude de dire: "Avez-vous confiance

Pans les marchandises que vous maniez?" C'est la pre-
mière épreuve. La seconde est que vous devez vendre
\ous-même à l'acheteur en perspective. Ne voyez-vous
pas maintenant que lorsque le vendeur aura foi dans sa
proposition et que l'acheteur aura confiance au vendeur,
ombien il sera facile de faire croire à l'acheteur ce que

vendeur croit?

Retenez bien cette classification et nous allons con-
tntrer nos pensées sur la vente elle-même, les étapes par

lesquelles passe la pensée lorsqu'on parvient à une déci-
-ion. Je ne toucherai qu'aux points saillants dans la
narhe de la vente. Il y a quatre étapes distinctes. Afin

-l'en venir là, pensez à quelque chose que vous avez acheté
quelque article qui vous a été réellement vendu. Vous

i:'avez pas acheté l'article avant de l'avoir désiré; vous
:e l'avez pas désiré tant qu'il ne vous a pas intéressé et
aus n'y avez pas été intéressé tant qu'on n'y a pas attiré
'tre attention. Prenez le contraire de celà et vous avez

une loi abolue de vente. L'esprit, quelle que soit la

chose que vous vendiez, que ce soit du ruban, des chemins
(le fer, des automobiles ou des aéroplanes, non seulement
quelquefois, mais toujours, passe par ces quatre étapes
distinctes.

Ia première est "l'attention favorable". Si un verre
est remïpli d'eau vous ne pouvez verser plus d'eau dans le
verre sans en renverser; et si l'esprit du client est occupé
à d'autres choses, vous ne pouvez faire entrer vos idées
dans son esprit tant que son esprit n'est pas "répandu".
Donc le vendeur heureux sera celui qui saura répandre
favorablement et plaisamment l'esprit de l'autre particu-
lier.

La prochaine chose à obtenir, c'est "l'intérêt" et ce
n est rien autre chose que l'attention favorable en plus.
Son esprit est dégagé, mentalement, il penche de l'avant.
Il est prêt à écouter ce que vous avez à lui dire. Alors
tous devez exciter chez lui un "désir" en plus de l'atten-
tion favorable et de l'intérêt.

Il y a deux maux à éviter dans la clôture d'une trans-
action. L'une est de parler longtemps au client, de l'a-
mener sur le point de clore l'affaire et de le laisser en-
suite retomber dans l'abîme de l'indifférence.

L'autre est de trop parler et de faire perdre l'in-
térêt au client. Il y a plus de ventes perdues par excès
de langage que par défaut de langage. Je suis de plus
on plus convaincu, à mesure que j'étudie le sujet, que
'art de vendre consiste plus dans les actions que dans leý

paroles. Le temps de cyclone verbal, de moulins ü vent
humains et de véritables machines à parler dans l'art de
vendre, est passé. C'est l'âge où tout le monde veut être
bien informé. La pratique veut savoir pour quelle raison
elle doit. acheter. Ce sont des faits qu'elle veut et non
une abondance de paroles.

Vous vois; rappellerez les trois facteurs d'une vente
-le vendeur, les marchandises et le client. Quant aux

marchandises, le sujet qui nous aidéra le plus est la loi

logique de commerce, dans ses deux branches, l'analyse
i la synthèse. Premièrement comment analyser votre

proposition en points de vente et eneuite comment en
construire une présentation logique. Lorsque vous ana-
lysez votre proposition, il y a des points qui soulèvent
l'intérêt, il y a des pointe qui créent le désir et il y en a
d'autres qui poussent à l'action.

Afin d'obtenir le succès des démarches faites pour
vendre, il faut les cimenter ensemble avec'la "confiance".
Vous vous rappellerez que je vous ai dit que le vendeur
doit avoir confiance dans sa propre proposition. C'bst de
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la confiance. La confiance pénètre chaque étape de la
transaction. Vosn'avez jamnaiîs rien acheté, à moins que
y ~ous n'ayez ouconfiance dans le vendeur, ou dans la ré-
putation de la maison ou des marchandises.

La çbnfienco ns'obtient que les affaires. Elle ne les
garde ,pas M Aors non» devons consetruire -les pi1iers (le
0uý ,r et4ý; piicn sont la "ýgatigfadio'n." La con-
fiance obtient les affaires et la satisfaction les garde.
Maintenant, afin-,de faire tenir cette vente vraiment bien,
nous avons be9oin' d'un fonu4emenit et ce fondement est le
coeur de l'institution dont nous parlions il y a quelques
minules. C'est le service de* l'article et de lit meipon qui
l'aippuie.

La fondation (lunevente consiste dans le service
qui est donné en qualité,- -'Plus la quantité, plus le mode
<le direction. La sous-fondation est l'ensemble de tous
!es individus de l'institution. Montrez-moi une institu-
tion où tout le monde, depuis le 'portier au président,
rend service, accomplissant toute sa tâche en servant le
public, et je vous montrerai comment vos ventés se main-
*iindront et où la satisfaction doit être 'le résultat. Alors,,
lor.que la satisfaction est donnée, la confiance est main-
tenue et l'esprit de ce particulier est fixé sur le point d'a-
chiat de votre proposition en tous temps.

Revenons au verre d'eau, dont je me suis servi pour
mi ntrer l'esprit de l'acheteur. Si vous voulez fixer F'e.-
l'eàrit~ dhi client à touLte proqorÀtion c"mpétitiv-e.
ile puisse le dégager, alors remplissez-le d'une apprécia-
tion de vos services et scellez-le solidement avec la satis-
imetion. La satisfaction est le sceau qui garde feriné
l'eprit du client à toute pro'posd«tit>îî ý"miétitive.

Consciencieusement ou non, ctette loi de vente opère
(1,n1s toute transaction heureuse. Voyons comment le
journaliste s'en sert.

L'annonce est l'art de vendre par la voie de l'.im-
pression. Les titres en gros caractères et les illustrations
sont destinés à attirer l'attention du lecteur; les sou>,
titres soulèvent l'intérêt en disant un peu plus de l'his-
toire.

La différence entre l'art de vendre parlé et l'art de
vendre écrit consiste -en ce que, dans la plupart des cas,
tout ce.que l'annonce peut faire c'est d'attirer l'attention,
de euiever de l'intérét et de oréer un certain dé-ur plus
ou moins grand. Mais la part de l'action doit attendre
que le client soit en présence des marchandises, ou qu'il
ait eu contact avec le vendeur avant d'en venir à une
-dýLisiou finale.

De sorte que, en terminant, laissez-moi vous dire
qu'un hommne n'a besoin que de savoir trois choses et de
ni'en faire qu'une afin de réusir dans ses -ventes.

Premièrement il doit se connaître lui-même çt il
doit développer les qualités et les capacités qui serviront
.lui donner la puissance de convaincre.

Deuxièmement, il doit connaître son commerce, de-
puis le matéiiel brut au prod'uit fini. Il doit être capa-
ble &e.discerner quels sont les pointe saillants de vente et

qui sonit 1es plus î>routsr à icréer lct; quat.ro étapeë nii-
talcs que lJ'esprit doit franchir.

'Iroisièiem5mt, il -doit eou naît-re la nature humaine.
Dans l'art de vendro personnellement, il doit mesurer son
c-iienit, et doit pouvoir déterminer instantanément qu 'elles.
sont les avenues qui offriront le moins de résistance pour
faire passer ses idées.

Mais un homme peut'bieii se connaître, connaître
aussi le client et éelhouer à moins qu'il ne fasse usage de4
connaissances appliquées. Ce sont les connaissances ap.
illiqu<ées< qui forment la puissance.

NOUVELLE ORGANISATION DE VENTE DE LA
BLUEBIRD CORPORATION LTD.

Nous avons le plaiîsir il'ainioner que lat ('olupaie
Ap<pliances LJinmited, 208 Une hinig oues\,t, 'l'oromto, a été
11<I1IilIW ag<*nt de< venite e'xclusif (le- lit iiainiie à laý*
ehietrique Bitielimi "('(ooial MaiîV' pour l'11m'pioe Bri-
tannîique.

La direûtion géniale ile "Appliances, Limited" sera
ious le contrôle- direct de M. F. E. Ha7ard, autrefois gi-
nuit (le ventes die la "BI-ueBird Corporation liniitdl*',
fabîricanit dle la nuwchi ne à laver oeetniqne BlueBird "Colo-
niiaJ Maid" et toutes les affaires autrefois contrôlées par
1li Bliiefird torporation, Division des ventes, seront trai-
tées pur Appliances Limit»ri. Le bureau (le Winnipeg «e
\pplinwes Linuiited, 304 Erlifice Montreal Trust, reste

sou,; lit direetion (le M. R. J. l}iioodey, autrefoisas-
tant géranît (les ventes <le la BliueBirl Corporation Li-

Appliances Lînnted, va non ' seulemnent continuer les
anciemnnes niethie.es (le vente et (le publicité de la Blue-
3ird Corporation, niais encore elle va les augmenter -:
:zi4lérab)lelneint par un e>uîtact plus direct avec le cour<ier
et le détaillant.

La nétihodf3 généërale dé' vente de Xplines iiuited -

vai i'oucuiper d'établir inmmédiatemnent un service de coui-
tage et dFentropéts d]ans touit le Dominion plaçant ainsi
l"S détaillants dejà établis <le BliieBird dans une position
beucoup pSu;s ravooable qu 'aupa ra vant.

L';u;sistauuce qui sera donmnée au courtier coiuiprendri
ueai(l directe par <les vendeurs expérimentés, et le tra-

val(ela reventte au détail sera conduit par une équipe
d'honrimes entraînîés à éduquer -et à assister le détaillant-
ioutes informations à ce sujet seront fournies sur de-
initale fuite à Appliances Limitc*d, 208 Rue King oue--t.
Toronto, ou au bureau <le Winnipeg, 30-t Edifice Mont-
reaI Trust.

Avec cetûe miachinie à laver ôleî'trique dle fablaion
r'îiireinent canadienne, avec la méthode d'asistance dev
venite et dle publicité, ainsi que le système tout prêt de
"paiement différé" pou-r le détaillant, la lice-noe Biie-
Bird devient l',acquisition la plus appréciable pour le dé-
faiillant ou le courtier qui la possède.
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QUELQUES OPINIONS DE LA PRESSE
COMMERCIALE FRANÇAISE

La fin de la crise?

I >e 1' h'.rlmnrlt.vleir frisça is : Filin. Caril-lon.
plan rep)rise des affaires, qui ait iméitaible, p<tirra gur-

1,Ridr diiautanmt pilus pa)irt.isanwe lat vaguep 4loa~4
vt de la erise qui en n4t résultée, que lit qria(Ilutiomi iltisz-
riele &semt eonsîd'rùhlemwiit ralenîtie, ein tit iimiiimt où

.le aurait dû ttre accéliérée.
01a e\wKqrrl, au po)int de vue de l'ilxtmtioîî <1lesr

P>ourvu que les prohî-teurt e<izrn pas, eux lais-
î>ar rclpr&uailc<. le Jour out l'iulilteuir. ce.-iaît la rreve,

riiedr cez sesý fouitrieu-r.z pour y i-.tlmetxer le., el1mose<
i~l ne- peut pas ee paisi,,r pin, loig-tenïps!
Ce fàerait fâcheux ! niai, il *st inumi~heque eette
'ric 'uî~durer, car il ozt inpo<xim'le que tant dle braves-.

:vnQ, tra"'ailleurs voulant travailler, ipui1?ent souffrir plus
entn np m consentant il travailler à rperte! Cêla peuit

!îîrer un inonlent, nis pas toujours. Souliaitoni; que (v
-ut le rnk>illr 5 lonigtemips po>ssible!

La reprise des affaires dans le monde de
l'automobile

De l'Ehrporialeur français: OUh. Faroux./-"
Lam situlationi (le notre indusotrie ne !z'amélîore que bien

temnent. Touitefoisi, le pess-imnisine qui était <le rigueur
,.!Imfl nqr4l~cfnr ne,-erait, plus die sn~,et R-iJiS qu'il

;lît lieu encore (le convoque-r letz violons, il est J'rinus d'af-
1riier que l'hori7on se débrouille peu à peu.

* Il y a 41ýs bezoins, cea ert certain, et i]l v a édîeî

l'argent. Nous vi'von.i dans un montent oit peinvoniîc
<èx-t le jmbiie'jentenids au poimnt (le N'ue fi-

!;11erer - niais deux élé-nint, pntremit en 'ligne de com«pte
;11 Vont favoriser la reprisé 41e; affaires.

("sd'une part, l'a!pproche du prmtmset dë;t< beaulx
u'irs et c',est, d'autre ipatý, l'aawuramcc où le puiblic e-4
1!mijteniaiit q1u'il ne 4aurait être queiztion <îe.hlaisse acn

Quel que soi-t l'émienit qu'on eomî'zidére <hii le prix~
rovient d'unie voiture, qu'il s'gis <h' mtière prenière.

e nai-doeîvm',de frais géîuide taxei'... on îm eln
rulVe auc11(ui un 'ait ail minsiiF tri.plé out quitdruiplé: :e

* somnt qu'-éul.Et oelxen-dint. ln valeuir ieuiinaile
~ 15voitutres ii'a iilie pas; tripýé. C'est lire qu'à la vé-

ýii .de tosles p)rod.it itus, la voitu iim' momf(ile eM*
.. iqui a suhi lia nîomudlttTe aumicmtation, copiparativernent

ùut.riifs d'av antt-guerre.
I>e tout ela, le publie intelligent se rend comiq4pe et

U'n ffluil -point noir domemir: c'est le prix (u 111u
l i, il V aurait bfleup à fair(. tout à faire
A no législateurs d'y songe.

La crise commerciale

D e l'Ex.portit1eier françaiq:' EdxuondOav(ll'n

lIe eontiîerçanit, iiêmev- triès prudent, X utidas,
etzt bienî obligé 4lavoir desdff pniiIt trois foiB, six
fois. dix foi's muêne plus importanito que cellet qui lui ouf-
fi5lsielit avanit la guierre.

.JO prend'; deux exeiiiples,:
Voiei u n négt iaî cmi étaux. Le prix dë tase <lu fer,

mite ripla,,iit-ont hier, était llexhjd à 12 ou 141 fnmnoe, cu
forges avant la -luerre. Or, il' faut encore comipter und cen-

taîîîie 4lc frûntus 4iujourd'huti ! et certains en ont en stxwk
qui a été pavé par eux 1,50 francs Voyez les diLqpoibi1ités
duont a bo-oin i n négociant en imétaux pour amurer l'ils-

noriremt &ýsiim à sa dilicnt4Nle (le coifftrucxeurs.
Voilii imn tà-i.'a de tofli;ý qui, avant la guerr, payait

,,on liii io 30 à raiKin de 40 ou .15 franc« le paquet. Au-
joitil(l9lmi, <e niénie paquet (le fil -mut 450' à 500 franrs.
Il a v'aiu prcoque lie double il y a quelques mos. Il eét
évident que le caipital née~mepour achieter le fil' in(lif&-
pensable à sa fabrication est dix foi, plis important qu'a-
vaut, giierre, et cela pour assurer une 'production àmaple-
nient équtivalente ont quantité.

('e rasn Wnem saplique à -bienî d'aiufr« prflione.

Ne taxons pas les hôtes de Paris

A propors du projet dle elûfflemeýnt de Pa-lis coeumei
ville touristique, M. Vietor I}hiiunîel, pi idýent du Syrn-
dieat &- l'Inde4rie hôtelière de Paris, ak1trsoe- à M. 1Th

,('orlw*gier, qprL'>-Mdent dui Conseil riruniciplal, une lettzé que
reproduit l'Exportateur français:

"Il ne peut être fait de oenîparaison entre Paris et
les centrics de dêkisvemenit que reprémentent le stations
climatiques out thecrmales ou 'i ville 9 d1mux, et l'on -ne
4bit vrainient à quel titre on réelunierait ti.ux visiteumis de
Paris la taxe die %éjour. En outre, Palis n'St, pas mtitorioé
à offrr à ses hôtes la toLal ité dei; agréments qu'ilb- trouvent
g1wnà le; villes «Peau.x.

"Xos hôtels reçoivent lesl mêmes client.; plusieur fois
danîs lta anéme aminée. Oette clientèle, como~ eFhmàiis
et <lénmo Isaii*e au çnnieree 'lm-al, (l'une façon géné-
rale, iiie srnînie dix fois rplIng< importante que ses dépemseS

"l)ijii, nouli îsommoe les seuls co *meçenÇts huposé à
35'l s-uir le dhkiffre d'rfie.Si nM ûl'iûn1ý,Yoient quie no0u
leuîr 4-ëliou une taxe w1e séjour quk,, rien ne ju-tffie, ils
conclu.ront que notre capi taile ïr'et ?RAs une Vile, Où 'il, du-
v'en t s'arrêter l'iwi)ont, et ill eni i'ufto ý u ne 6aue de
voyageu-ni telle que l'a-venir de l'flôtfiellerie "Erýin4e*m se,-
mait~ en danger. .i.... ..

"Noum croyons qu'il est voikible de nw"ip«l portiw ;à
notre tiri-, ce eoitp, néfa.ete pour son COxn«ei'et mmPM11
Pôritk. 

qd
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Le Marché de l'Alimentation

Mercredi, 2 Mars 1921.
Le marché revient lentement à une base de stabilísation, mais il

y a encore une certaine irrégularité dans les prix, spécialement dans
le gros.

Les fabricants relatent un meilleur mouvement, non pas que le
volume ait beaucoup augmenté, mais on constate une amélioration
soutenue. Les détaillants achètent plus fréquemment mais en pe-
tites quantités, ce qui indiquerait que les marchandises qui s'écoulent
vont à la consommation.

Les fèves et les céréales sont en bonne demande à des prix sou-
tenus. Les céréales en paquets sont assez fermes bien que quelques
marques de cornmeal et de farine à crêpe montrent une légère dimi-
nution.

Le café a un ton décidément ferme et le stock disponible est con-
sidéré comme le plus faible qu'on ait enregistré. Le thé continue à
être ferme avec une forte demande pour les meilleures qualités. Les
prix continuent à monter sur les marchés d'origine mais il n'y a eu
jusqu'à présent que peu de changement dans les cours sur place.

Le sirop d'érable se vend bien et le prix de quelques marques a'
été réduit.

La demande pour le miel est bonne et les prix se maintiennent
assez fermes. Le stock disponible de noix écalées est très faible avec
une forte demande. Les marchés d'origine sont soutenus et pluk
chers. Cette situation s'applique également aux amandes et aux pé-
cans. Le riz du Sud a encore diminué et le prix lest actuellement un
peu inférieur à celui de 1914. Le prix des pommes de terre continue
également à atteindre un niveau plus bas.

Le marché du porc vivant est faible et incertain. Les oeufs
montrent une tendance légèrement plus ferme, tandis que le beurre
semble un peu plus facile. Le fromage est ferme et les arrivaged
sont très limités. Il y a un bon mouvement pour les oranges et les
pamplemousses.

Les conserves de tomates 2½s. sont en hausse de 15 cents li
douzaine et valent maintenant de $1.60 à $1.65 la douzaine.

MARCHE INCERTAIN POUR LES
- VIANDES FRAICHES

Viandes fratches - Le porc vivant a
diminué de $1.00 cette semaine. Ce-
pendant le marché reste incertain par
suite de la grève qui vient de se décla-
rer chez les commis-bouchers.

Cotations fournins par la maison
NOE BOURASSA, LIMITEE,
en date du 1er mars 1921.

Pores vivants. . . . . . . . . 15.00

Pores prepss-
Tués aux abattoIr,

choisi . . . . . . . 23.00 23.50

Pore frais-
(ligot de porc (trimé).
Longes (trimées) . . .
Longes (non trimées). .
Epaules (trimées) . . .
Saucisse de porc (pure).
Seucisse de Boeuf . . . .

(Steers et Heifers)
Boeuf frais-

Quartiers derrière
Quartiers devant . . . .
Longes . . . . . . . . .
Côtes . . . . . . . . .
Chucks haut coté. . . .
Hanches . . . . . . .

(Vechcs)-
Quartier derrière . . . .

0.33
0.34
0.32
0.24
0.23
0.18

0.24
0.15
0.32
0.28
0.14

Quartiers devant . . . . .
Longes . . . . . . . . .
Côtes . . . . . . . . . . .
Utmeks . . . . . . . . .
HAnches . . . . . . . . .
Veaux (tiivanit quaklité).
Agneaux 85-50 lbo (en-

tiers), la lb. . . . . .
Mouton, 50-75 lbo. No 1 .

0.14
0.30
0.211
0.13
0.19
0.25

0.26
0.17

LEGERE DIMINUTION DU JAMBON
CUIT

Viandes cuites - Marché assez sou.
tenu pour les viandes cuites cettee-
maine. On signale cependant une lé.
gère diminution du jambon cuit et du
Bologne.

Cotations fournies par la Conmpagnie
Canadienne SWIFT, Limitée,
en date du 1er mars 1921.

Langue de pore en gelée. . . . 0.47
Boeuf pressé en gelée, la lb. 0.261
Jambon et langue, -la lb. . . 0.43
Veau et langue. . . . . . . . 0.35
Eraules, rôtis. .. . . . . . 0.60
Ja'uos cuits. . . . . . . . . 0.54
Epaules, bouillies. . . . . . . . 0.43
Pâtés de porc (douz.). . . . . 0.80
Boudin. la lb. . . . . . . . . 0.12
Mince fxeat, la lb . . . 0.18 0.19
Saucisse de pore, pure . . . . 0.30
Bologne, da lb . . . . . 0.14 0.23

LES VIANDES EN BARILS SONT
STABLES

Viandes en barils - Les viandesr1
barils restent stables cette semaine e
il n'y a aucun changement de prix A si
gnaler.

Cotations fournies par la Compagnie
Canadienne SWIFT, Limitée,
en date du 1er mars 1921.

Pore en baril-
Canadian short ent (brl)

morceaux de 26.85 . .
DoS elar fat (hri) mor-

ceaux de 40-50 . , . .
Pore heavy mess (brIl)
Boeuf plate . . . . . .
Boeuf mess . . . . . . ..
Pore engraissé Aux pois.
Lard gras, épaule. . . .

.... 52.00

. ... 49,0Q
.....4
.... 26

.... 48.00

. 49.00

MARCHE FERME POUR LE JAMBOI

131V Uu Viandes fumées-Marché ferme cett
semaine pour lejambon dont les pri

0.21 0.23 restent sans changement.
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Cotations fournies par la maison

GUNN, LANGLOIS & CIE, LIMITEE,
on data du loir mars 1921.

Jambons fumés Maple Iest

Jambons fumée, marque8/204
Qina,. . . . . . 8/12 0.40

lt/il 0.39
16/20 0Ois
30/25 0.84
35/30 0.8

80/35 et plus 0.80

Bacon

Déjeuner Maple Test . . . . 0.53
Déjeûner, Marque Guuns . .. 0.43
Jambons Cottage. .. ..... 0.35

- piete. .. .. .. 024
- bouillis .. ... .. 0.55
- rôtis.. .. ...... 0.59
- Bandwich. .. .. .. 0.60

LE 8HORTENING EST CALME

Shortening - Marché calme pcur le
shortening cette semaine. Aucune va-
riation de prix à signaler.

Cotations fournies par la maison
GUNN, LANGLOIS &. CIE, LIMITEE,

en date du loir mars 1921.

Shortenlng Kasifirat :

TIerces. .. .. ..
Tinettes .. .. .. .

esaux . .. ...

seaux. .. .. ..

Blocs.. .. .. ..

400 Ibo 0.15
60 - 0.151
go - 0.16
10 -0.16J

5 - 016
3 - 0.17
...0.17

Shortening Pierna:
Tierces. .. .... 400 -
Tinettes. .. .. .... 0 -
fleaux .. .. .. ... 0

0.17
0.17j
0.18

LE SAINDOUX CONTINUE A
DIMINUER

Saindoux e-Marché toujours faible
pour le saindoux qui a encore baissé
d'une cent par livre cette semaine.

Cotations fournies par la maison
GUNN, LANGLOIS à. CIE, LIMITEE,

en date du loir mars 1921.

Saindoux M".le Lest

Tierces..
Tinettes
Beaux.
seaux
Sleaux
fieaux.
BIOCO

.... 400 Ibs .20
.... 60 -0.204
... .w- 0.21
.... 10 -0.214

... .5 -o0.21
3 -0.22

~0.221

LES OEUFS RESTENT STABLES

Oeufs - Les oeufs restent stables
au prix oou laseoabis derwi. Les

oeufs d'entrep8t semblent avoir dispa-
ru du marché.

Cotations fournies par la maison
GUNN, LANGLOIS&6 CIE, LIMITEE,

en date du 1er mars 1921.

l'rais pondue. .. .. ... 0.48 0.50

LA MARGARINE SE MAINTIENT AUX
COURS PRECEDENTS

Margarine - Aucun changement de
prix à signaler cette semaine pour la
margarine.

Cotations fournies par la maison
GUNN, LANGLOIS & CIE, LIMITEE,

en date du 1er mars 1921.

Tlp Top, blocs.. ....... 0.32
- Tinettes .. ...... 0.31

National, bloc.. ....... 030
- tinettes. .. .. . .. 0.39

Humber, blocs .. .. ...... 0.26
- tinettes. .. ... .. 0.25

on date du 22 février 1921.

LEGERE BAISSE DU BEURRE

Beurre - Marché calme pour le
beurre. On signale une légère diminu-
tion de 1 cent sur les différentes qua-
lités.

Beurre crèmerie No i . . 0.55
Beurre crèmerie, bloc 1 4b. .. 0.58
Befurre crèmerie No 2 .. .. .. 0.54
Laiterie. .. .. .. ....... 0.47

LE FROMAGE EST SOUTENU

Fromage - Marché soutenu pour le
fromage qui semble plut8t montrer une
légère tendance à la hausse.

Double, la lb.........0.32
Triple, la lb .. .. .... .. 0.29
Stilton, la lb. .. .. .. . .. 0.86
Fantaisie vieux fromage, la ib. 0.35
Doux. .. .... .. .... 0.82

LA VOLAILLE EST FERME

Volaille -Le marché de la volaille
est ferme cette semaine. Aucun chan-
gqment de prix à signaler.

Cotations fournies par la maison
WALTER DEERY & CO.,

en date du 1er mars 1921.

Poule... .. .. ..
Pouget. .. .. .. ..
Dindes... .. .. ..
Dindons .. .. .. ..
Oies .. .. .. ... .
Canards domestiques.
Canards du lac BrOme
Chapon... .. .. ..

0.88

ois*

0.8
Ô.45
0.58
0.60
0.8
0.48
0.46
'Mn

MARCHE CALME POUR LE -POISSON

Poisson - Marché calme pour le
poisson. On signale cependant une lé-
gère diminution du Haddock, du Ho-
mard, du Haddie et de la Morue.

Cotations fournies par la maison
D. HATTON COM PAN Y,

en date du 1er mars 1921.

Poisson frais
lladock.. .. .. .. ..
Morue, pour le marché.
crevette«.. .. .. ..
Homards vivants. .. ..
Poisson blanc: 7.. ....
Flétan.. .. .. .. .
Brochet.. .. .. .. ..
Carpe... .. .. .. ..
Perchaude... .. ..

Doré . . . .. .. ..

Tiulte.... .. .. .. .

Poisson fumé
Muddies, BXs, X la lb..
Filets.... .. .. .. .
BMonters, la botte 50..
Kippers, la botte 50...
Hareng fumé sans arites
Harengs saurs, la. botte.

Poisson gelé
Ghspereaux, la lb ....
Harengs .. .. .. . ..
Flétan, gros et petit
Miétan, de l'Ouest, moyen
Haddock.. .. .. ..
Maquereau .. .. .....
Doré . .. .. .. ...

Morue en tranches ...
Saumnon de Gespé, la lb.
Saumon Colombie, rouge.
Saumon, Colombiepâle.

0.07 0.08
0.0? 0.08

0.40
0.60
0.85*

.0.80
0.16

0.15

0.83 0.35

... 0.11
... 0.17

8.00

0.30
0.84

0.061 0.07
0.19 0.80
0.81 0ois
0.071 0.OS
0.16 0.17
0.12 0.13
0.081 0.09
0.29 0.80
0.32 08
0.13 0.18

Morne-
Morue, grosse, brl, ZO0 Ibo 15.00
Morue, No 1, medium, brI

de M0 lb.........14.00
Morue No 2, brI de 30 Ibo .. 12.00
Pollock No 1, brI de 200

lb................18.00
Morue, sans arêtes, (bot-

tes de 30Ibn), lalb....030
Morue, sans arêtes, (car-

tonade24 Ibo), lalb....0.18
)&orue (Ivory), morceaux

de 2 4h., bottes de 30
1bo............0.15

Morue, sans arêtes (0
Ibo).......... 0180

Morne, en flament* (bo-
tes del l b). .. . -. 8.40 8.50

Morue séchée, 'ballots de
100 Ibo.........18.00

Harengs Labrador No 1 BrIl 12.00
Harengs Labrador No 1, & brIs 6.54.
Saumon Labrador No 1 tierces 87.0
Maquereau No 1, brie.. . ... 25.00
Saumon Labrador îNo 1 brie. 26.00
Truite de mer. .. .. ...... 1.00

LA FARINE SANS CHANGEMENT

Farine -La farine reste stable aux
cours de la semaine dernière et il n'y a
aucun changement à signaler.
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Nous. ootons:

Fairines de blé--
Ohars stralgbt ou mixtes,

60,000 lb., sur la vole, le ba-
ril, en (8) %ses de jute, 98
Ibo...........10.30

En (2) acs& decoton, 98 Iba. 10.40
Petits lots, le baril (0) am de

jute, 96 lb.. .. ...... 10.30
Farine de lé d'hiver (baril).

2 sacs jute........9.70
l1ère Patente, par (2) acs de

jute. 98 lbo, ex entrepôts. . 10.70

L'AVOINE PLUS SOUTENUE

Foin et grains-Marché assez ferme
pour le foin et les graina. L'avoine a
regagné a récente avance qu'elle avait
perdue la semaine dernière.

Cotations fournie@ par la maison
QUINTAL à LYNCH,

en date du 1er mars 1921.

Foin, paille, grain (,prix du gros par
lots de chars) :

Foin:
Bon, No 1, tonne
Bon, No 2 ....
Bon, No 3 ....
Paille. .. .. .

Avoine:
No 2 C.W. (34 i11
NO a I..
Extra Feed
No 1 Yeed
No 2 Feed

de 2.000-ibse.
....24.00 25.00
....22.00 23.00

... 14.00

>s)

Orge:
No 2 C.W . . . .. .. .. .1.13
No 4 C.W . . . .. .. .. .0.98
Feed. .. .. . .... .... 0.88
Bl"-'Inde No 2 jaune . . . 0.85

(Fonds américains)
Blé-d'Inde No 8 jaune . . . . 0.84

(Fonds américains)

Note - Ces prix sont à lélévateur
et ne comprennent pas le coûit des
Bacl.

LA MELASSE EST CALME

Ml'asse-La mélasse est calme cette
semaine pour la milasse et les sirops
qui se maintiennent aux prix précé-
dents.

Cotations fournies par la
CANADA STARCH CO.,

en date du 1er mars 1921.

Sirop de blé-d'nde:-
Barils environ 700 livres -

3bartls . . . .. .. ...

%barils . . .........

Boites de a ilivres, caisse; ý ds.
la caisse... .. .. .. ..

Bites de ô livres, caisse 1 dot.,
la caisse..........

Bottes d'e -10 livres, caisse, %
doz. la caisse.. .. .. ..

2 gaîls, seau 25 lbs., chaque.

0.07
0.074
0.071

5.0

5.65

5.35
2.35

3 galle, seau 38%, Ibn. chaque 8.45
fi galle, seau 65 Iba, chaque-. 5.50

Sirop de blé-d'inde blanc:
Bottes de 3 livres, 3 doms. à la

caisse. .. .. ........
H4uttes de à livres, 1 dous. à la

caisse, la caisse .. ....
iIuitesl de 10 lima, caisse th

la caisse... .. .. .. ..

LASSIE8 >-
Wagons... .. .. .. ..
llaris .... .. .. .. .. .

3barils. .. .. .. .... .
/ barils.. .. .. .. ....

5.60

6.25

0.061
0.07
0.071

Sirop de canne (crystal Diamond):
Bottes de 3 -livres, 2 doua à la

caisse.. ........... 95
ilaris, lesÎO 10livres.......1.3
Ys barils, les 100 livres. . . . 11.50

Mélasse des Barbades:
Prix pour l'Be de Montrésl.

rone.. . .. . ........
Barils.. .. .. ......
Dpmi-barils........
Mélasse Fancy......

1.40
1.43
1.45
0.95

LE SUCRE SANS CHANGEMENT

Sucre-Le sucre se maintient ferme
sans changement.dans les prix cotés lat
semaine dernière.

Atlantic, extra granité . .. 10.50
Ac.-din, extra granulé . . .. 10.25
St, Lawrence, extra grnulé 10.50
Canada, extra granuffi. . 10.50
Glacé, barils. .. .... .. 10.70

et autres en proportion.
Gilacé, (bottes de 25 Ibo) .. 11.00
Glaceé, (bottes de 50 ibn) .. 11.90
Jne No 1. .. .. ... .. 10.10
Jauîne.No 2 ou. .. .. ..... 10.00.
Jaune No 2. .. .. .. . .. 10.00
Jaune No 4 .. .. ... ... 9.95
En poudre, barils. .. .. .... 10.60
En poudre, 0os. .. ..... 10.80
En poudire, 25as. .. ....... 11.00
Cubes et dés, 100 ibe . . . . 11.20
Cubes, bottes de 50 lbo . . . 11.50
Cubes, bottes de 25 Ibe . . . 12.00
Cubes, paquets de 2 lb. . . . 13.00
En morceau Paris, barils . . 11.10
En.moremu, 100 Ibii. .. .... 11.10
En- morceau, bottes de 50 lbo. 11.30
En morceau, bottes de 25 lbn. 11.50
Efa morceau, boltes de 5 Ibo. 11.25
Fn morceau, bottes de 2 lb.. 13.00
P.n morceau, bottes de 25 lb.. 11.50
Crystal diaand, barils . . . 11.10

4 41bottes, 100 ite. 110
" bottes, 50 ibe li11

"boites, 25 lb. 11.10
"caisses ùe go

ssoe. . . lois

LES CONSERVES RESTENT FERMES

Conseves - Le marché des conter-
ves reste ferme cette semaine sans au-
cune variation de prix.

CONSERVES DE LEGUMES--
Nsperges (américaines vr

"ql"dou. 3sW..- 4.80

Fèves, Golden Wax ...
Aapurges Importéesi, #%a.
Paves, Refuges. .. ..
Blé-d'Inde (2.) .. .. .
Betteraves,. a b. .. .. .
Carottes <tranches) se.
Blé-dinde (en épis) gai.
£pinards, 3a .. .. ..
4ipnarda. Can. (le).. .
Zpinarde Os.ilfornie, se..
Tomates, la. .. .. .. .
Tomates, 2&... .. ..
Tomates, 21s .. .. ..
Ttimat4Ses Bs.. .. ..
Tomnates, gallons ....

citrouille, 338.. (doua.)..
Citrouille, gallon (domu.)
Pois, standards .. .. .
Pois, early June .. .. .
Pois, très fins, 30 oIL.
Pois, se., 30 oz. .. .. .

Pois Importé-
Fins, caisse de 100, la

caisse... .. .. ..
Extra fins. .. .. ..
N~O1. L... .. .. .. >.

CONSERVES DE FRUITS

Pommes, 23e. douz.
Pommes& gai!. doux.
Blueberrles, he. .. .. .
91roseilles, -noire%, ha doua.
Cer* roifes, m

moyau, sirop épais, la
dons. .. ...

3.30

».0
1.531
1.38
1.76
7.40

3.60

1.38

1.65

4.00
1.90
3.10
3.35
§I10

... 80.00

4iii sa1

LES LEGUMES SANS CHANGE-
MENT

Légumes - Marché calme pour les
légumes pour lesquels on ne constate
aucune variation dans les prix.

Cotations fournis* par la Maison
CHARBONNEAU & FRERES,
en date du 1er mare 1921.

Betteraves nouvelles,; sa
(Montréal). .. .. ... 1.00

Chou-fleur canadien, douz, dou-
ble caisse... .. . . .. 7

Chou (Montréal) baril'.
Carottes (sac)... .. .. ..
All, lb... .. . . . . ..
Laitue, Canada, doz. .. .. ..
Poireaux, douz. .. . . .... 40
Oignons rouges, 75 b...-
Oignons espagnols, cailse .-
Persil (canadien).......
Panai,, sac... .. .. .. ..
Pommes de terre Montrésl..

sac- de .80 ibn.. .. .. ..
Pommes de terre sucrées,

manne... .. .. .. .. ..
Navets, (Québec) sac.. .. .
Navets (Montréal) .. .. ..
cresson (don£.).. .. .. ..
Atacan. .... .. .. .. .
Céleri Californie. .. .. ..
Tomates Floride, caisse . .-

1.25

4.00
1.00
1.00
0.30
3.00
0.56,
1.50
5.50
1.00
1.50

1.25

8.50
1.35
0.75

33.00
2.00

10.00

MALCHE CALME POUR LES EPICES

Epice4 - Le marché des épices est
calme cette semaine et on signale une
légère- diminution du clou et du gin-
gembre.
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Cotations fournIes par la maison
J . J. DUFFY & CIE,

en date du 1er mars 1921.

Cannelle-
noium. .. .. ....... i
PC». moi*oe. . . . . .8i 0.40
clous . . 0.50 0.55
Orême .4e tarbre (fran-

çaise pure) .. .. ... 0.05 0.70
thicaàrée canadienne......05
Américaine (high test) .. 0.75 0.80
Gingembre Jamaîque......05
Gingembre (Cooin, ou Ja-

pon)....................0.20
Macsa. .. ...... 0.00 0.70

Msade, entières .. : 0.5O
Muscade, moulue .. .. .. 0.35 0.40
Poivre noir. .. .. ... 0.80 0.85
Poivre blâme . .. .... 0.85 0.40
Poivre (Cayenne) . . . .8i 0.87
Tpiees à marinades . . .0.26 0.80
Paprik . .. .. ... . ...... 0.40
Tu> »i t. . . .. .. .08 0is 80

cristaux ou en poudre). 0.90 1.00
Graine de cerdemone, la

lb., en vrac........1.50

minali.. .. .. . .... 0is 030
Cannelle, Chine, la lb. . ...... 0.30
Cannelle, la lb, moulue . 0.0 0o8s
Graine de moutarde, en

Tm 0.35 0.40
GIraine de cêlSi, en vms

(nominal...... . ...... 0.65
Cloua ronds, entiers,

(Pbento),.. .. .... 0.18 0»8

LE MARCHE DU CAFE S'AFFERMIT

Café - Le marché du café s'affermit
avec quelques légères augmentations
pour certaines qualités.

Cotations fournies par la maison
KEARNEY BROS.,

en date du 1er mars 1921.

Caf&-

Jainaique.. .. ....
Bogota.. .. .. .. ..
Mocha.. .. .. .. ...
Moche, (genre) .. .. .
bantooe, Bourbon ....

I& liv"
0.14 0*9
0.48 0.46
0.2 0.84
0.42 0.48
0.50 0.52
0.48 0.50
0.15 0.40

SantoaNol1. .. .. .. 021 0.84
Santos No a . . . 0.86 018
Maracaho. .. ... .. 0.88 0.43v

-LE THE EST PLUS SOUTENU

Thé - Les marchés des théis de
Ceylan et des Indes se sont considéra-
blement affermis la semaine dernière. Il
y a eu une augmentation de 4à6 oe
par livre. Les thés de haute qualité sont
en grande demande et sont chers. Les
thés du Japon sont très fermes et les
stocka des importateurs sont faibles, car
les prix élevés de juillet dernier ont
empêché les importateurs de placer des
ordres. Le thé gunpowder pour lequel
il y a peu de demande a diminué con-
sidérablement.

Cotations fournies par la maison
KEARNEV BROS..

en date du 1er mars 1921.

Nous cotons:

Thés Japon-<[nouvslle récolte)
Choixr.. ... ..... 0.48 0.52
Early Plcking .. .. .... 0.55 0.65
Meileure. variétés . . . . 0.80 1.00

Ceylan et Inde-
Pekeos.. .. ....
Orange Pekeos brisé .
Oranges Pekeos....

Gunpowder Tea-
Impe'rial . . ....

Plnhead... .. ..
Pea leaf... .. ..

0.85 0.40
0.40 0.56
0.88 0.60

0.45 0.55
0.50 0.05
0.35 0.45

Ues qualités Inférieures de thés
brisés peuvent être obtenues des mar-
chands de gros sur demande à des
prix raisonnables.

LES FRUITS SONT MOINS
SOUTENUS

Fruits - Marché un peu moins sou-
tenu pour les fruits pour lesquels on
constate une légère tendance à la
baisse.

Cotations fournies par la maison
HART & TUCKWELL

en date du lier mars 1921.

Pommnes-
Baldwlna .. .....
Ben Davis. ....
Gretminge.....
Spies.. .. .. ....
Pommes en caisses...
Pamplemousse Floride,

4,6, 54 et 64 ;..
C;itrons de Californie
Oranges de Callifornie
Poires Californie (ce)
Bananes... .. .. ..
Ananas... .. .. ..
Figues de Turquie,'lb.
Dattes 'nouvelles, lb.

6.50
8.00

5.50

6.50

0.28
0.12

7.50ý
7.00
9.50
6.00

7.00
5.50
6.25

7.00

0.22

LES FRUITS BECS SONT
TRANQUILLES

Fruits secs - Marché tranquille pour
les fruits secs cette semaine. Le seul
changement à signaler est une diminu-
tion sur les pruneaux, les abricota et
les pêches.

Nous cotut>,..

Abricots, fancy. .. .
Abricots de choix..
Abricots, slabs...
Pommes (évaporées).
Pèches (fancy)
Poires de choix

Pelures séchées,
De choix. .. .. .........
Ex. fancy.........
Limon.. .. .. .....
Citron ......
Pelures (enélngées -et

tranchées) doz......

Raisin:
En vrsc, Valence, bottes

de 25 lbo., la lb..
Muscatels 2 couronnes

" 1 couronne..
3 couronnes
4 couronnes

s.ns pepins de Cali, car-
tons 16 onoes .. .. .

0.40
0.86
0.29
0.121
0.29
0.27

0.86
0.30
0.45
0.68

ais

0.01
0.21

0.28
0.371

00

NTREAL

Stanway-H.utchins Limited
Thës Généraux Cfë

IL F. JONES à CO. AGENTS SPECIAàUX POUR REIJÂCIIS NEPHEW à Co.

Colombe, -Cylan, John DOADO e L. Londres, Angleterre,

Thés et produite d'Orient Thés et Produits Etiesgers. Thés et Café&.

Nous sollicitons les commandes d'importationi
Ainsi que vos demandes pour marchandises disponibles. Nous avons un
vaste stock bien assorti que nous sommes prêts à vendre au cours du
marché.

18 RUE SAITIEXS - - aM
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Corinthien (vrac)
Corinthes grecs, là once'..

là oineu . . . . . . . . OS

Dates, vmt
Parcles, bottes deolà Pot
£a paquets seulement.

fi roaadre (ce
10 onestu

Figues %ae, la lb.
Figues @,l qaib

lis, la lb..
Figues bibnoh (70 bol.

te. 4 OnUe), MO6, 0 zOe
0&. . . . . * *0*

lbs, lab à:*

Figues Finey malaga mà
Pruneaux (bottes de 35 Ibo):

80-40..... .. .. ..
40-55.. .. .. .. ..

00-708.......
70-808.... .. .. ..

90-lOO . ..... ..

0.19

0.80
0.lSj

7J00

5.00
0.15
0.17
0.00

o.8
lie
0.08

.... 0.88
.... 0.28
.... 0.19
.... 0.18

0.15
.... 0.18
.... 0.11
.... 0.09

MARCHE 'TRANQUILLE POUR LES

Noix et amandes - Le marché des
noix est tranquUe. On ne signale au-
cune variation dans les prix.

Nous cotons:

Amandes Tarragone, Rb,
Amandes Tarragone, ab.
Amabies (écalées)--
Amande., (JTcmdas). ..
oeatalgnes (canadiennes)
Avelines (Sile), la lb. .
Noix Hickory grosses et

pett). ....... ..
Pm=an (New Jmo) la lb.

Pieanute (ro"s)-
Jumbo . . . . . .e .
8;alé«es n I« la lb.

loaée.No Esagnoles.
1§o6lées No i .. .. ..
scalées No a .. .. ..

0.45

0.16

0.10

0.29
0.84
0.161

0.28
0.58
0.58
0.70
0.27
0.10

0.15
0.q5

0.17
0.30
015
0.l6
0.14

Peanut. (@&ée)-
Panel entières, la lb.. ... 08
F"an"y ssées, la .1b.......s8
Ppcans (nuSvelles luzoo)

la à>.. .. .. .. ... os 0."
Pd-Canai. gro0es No 2, Po-
lice.... .. .. .. .. 010 018

... . . . . . . 0.2 i
* ~~n."Pappr obolI", très

grosses Jumbo.. .. ...... 0.15
Pecan.,écalies .. .. ... 16 1.70
Noix (Grenoble).......0.6
',n.Ix (NouvellesdeN.

PI..) . ... ........... 8Noix (éalées)........0.60
\!nix <Chili). . .. 0311
%nOIX du Brésil, (nouvelles) ... 0.40

LES CEREALES RESTENT STABLES

céréales .- Les céréales restent atm-
hIes aux' prix précédemment cotée.

Cornmeal, golden, granulé. . . 8.25
Orgeperlé (&" deM ibs.). 4.74

Farice de sarrasin (98 Ibn)
nouvelle . 5.25

Orge mondé, (98 Ibo) . ... 4.75
Hlomlny gruau, (98 lbe. . .5M
Hominy perlé, (98 Ibo) . ... 5.00
Grahami, baril .. .. ..... 11.00
Osimeal (standard gra-

1î1116) .. .. ..... ... 4.50
Avoine roulée, 90. (on

vrac) . ... .. .. . . 3...50

.PEAUX VERTES ET LAINES
l'eaux de cheval, la pièce 2.25 2.50
l'eaux de mouton, la pièce 0.50 0.75
Pcn'ux de boeuf ou vache,

la]b . .. .. .. .. ........ 0.05
r'elvx de veau de lait, la

lb............0.12.
leaux 'de isurea4j,* la ilb....0.03
Pieaux de vea de son, la

lb.............0.06
Laine lavée, îa lb 0.*1 8 0.25
L'aine non lavée....... .. 1

MARCHE FAIBLE POUR LES PRO.
DUITS EN PAQUETS.

Produits en paquets - Le marché
est faible cette semaine pour les pro-
duits en paquets qui montrent d'une
façon générale une tendance à la baisse.

Nous cotons:
Breakfast food, cailse 18 . . 3 .50
Cocoa Fry's, bte %, lb, . . . lb 0.52

Baisars, bte % lb. . . - 0.52
Fié Iwneys, bte V4 lb.. . - 0.64

locons mais, calmse a domz,
.3.65 8.50 4.25

kocnavoine, 20.. .. .... 5.40
Avoine roulée, 209. .. . . . ..
Avoine roulée, 18s. .. .. .. 2.00
Oatmeal. coupe fine, paquet.,

cais"e. .. .. .... . .. 6.0
%i puffé .. .. .... ... 5.70

Blé puffé .. .. .. ... . .. 4.40
Farine, caisse .. .. ... . . . 8.25
Hlominy, perle ou grain, a douz. 8.65
felth bran, (80 paquets)

caisse. .. .. ... ...... 2 5
Orge perlé écossais, caisse . . 2.70
Farine à crépe, caisse . . . . 3.70
Farine à crêpe, préparée, douz. 1.90
Wheat food, 18-1, . .. ..... 3.5
larine de sarrazin, csse, 3 dz. 8.15
Flocons de blé, caisse 2 douz.. 2.75
Oatmeal, coupe fine, 20 pqts . 6.00
Blé à porridge, 86a caisse. . . 6.40
Blé il porridge, 20a caisse . . 6.00
Farine préparée (paquetu de 8

lbo.) , douz. .. .. ...... 2.95
Farine préparée (paquets de 6

lbo.), douz. .. .. ..... 5.80
<Cor Starch (préparé) . . . . 0.101
Varine de pomme de tterre . . o.12&
flenson Corn Starch, la. lb.. .0.101

Canada Corn Starch, 18. lb.. . 0.0
Canada Laundry Starêh, lb. . . 0.081
rvmpois (buanderie) . ... . .08j
Fleur tapioca .. .. .. ...0.1 0.1q

PARMN PREPAB DPI BRODiE
ET HARV!E

" X"(étiquette rouge) Pa-
quets de 8 lb., la douz....$2.90

"XXX" (étiquette rou") Pa-
quets de 6 lb., la douz..... .5.70

('reseent (étiquette rouge) Pa-
queta de 3 Ibo, la, douz. . . . 2.85'

,(,reseenjt (étiquette rouge) Pa
quets de 6 lbs, la douz. . . . 5.60

Superbe (étiquet+e rouge) pa-
quets de -3 lbs, la -dou. . wi 2.80.,

Superbe (étiquette rouge) pa-
qjuets de 6 lb., la douz. . . . 5.50

.Crépe. (Obtiquette rouge) Pa-
qiiets de 13% lbs, la douz. . 1.50

PRODUITS PURITA8
Poudre à p&te.

Camede 4dz. de 2ones, ladu. 0.90
- -4 - 1.35
- 4 - 0 1.80
- 4 - li-s.8

a l- 2 8.05
4-1 le 2.95

- l-1 - .80
4 -16 8.75
1 2% I ~bn, la dz. 9.5

-ô I bn, la dz. 16.50
fZ dz. 4 one

%AMe amsortie 1ldz. 12 o laceu 9.40
1 dz. la oS

Emballage en bottes de fer-blanc.

Escompte spécial de 5% sur toute
commande de 3 caisses ou plus de
Poudre à PAte Puritas.

noyau. .. .. .. ... 4.F< 4.75

GELEE DE TABLE
(Dix essences)

Caisse contenant .1 gr. pu 12
cartons d'une douz, chacun.

la douzaine. .. .. .. . . 5
La grusse .. .. . . ..... 0

GELATINE CRYSiTAL
(Non aromatisée)

Csse contenant 2 cartons d'une
douzaine chacun. . . .lad.'10

SODA A PATE
100% pur.

Csse de 6 dz. de 10 on., la case 83.25

PROMPT TAPIOCA
Caisse de 4 douzaines, -la douz. $1.50

LUSTRINE (Poudre de Savon)
Caisse de 100 paquets de 8 onces $0.80

- 48 - 16 - 6.80
- 24 - 8 Ibo. 7.55

Demi-caisse 12 - 8 Ibo. 8.85

NETTOYEUR PURITAS
Caisse de 4 douzaines . . . . $3.95

EMPOIS OR"~TAL
(on bottes, carýons)

Caisse de 4 douz. . . t . . . 86.00

POUDRE iPATE "1COOK'S FAVORITE"

ldousaine
Botte carrée, 1 lb. (0 doux, par

calme) .. .. .. .. . ...... 46
Botte ronde, 1 lb. (2 douz, par

Bosteronde, % lb.. .(£.i douz, par .3
caisse) .. .. ....... 2.00

Boite ronde, 1% lb. (4 douz, par
cas e).. .... .. .. .. ... 5
FEsmpte spécial par lot de 20 cals
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Mercredi, 2 mars 1921.

Plusieurs changements de prix importants ont été faits cette
semaine dans les articles de quincaillerie. Le prix de base du fil de fer
brillant, recuit et huilé et recuit a été réduit et la liste des "extras" a
été revisée. De nouveaux prix plus bas ont été publiés pour les dif-
férents genres de boulons et d'écrous. Le blanc de plomb à l'huile a
été de nouveau diminué et le cours du mastic a également baissé.

Les autres changements de prix comprennent des réductions sur
les semelles et talons de chaussures, harnais et parties de harnais,
boulons de poêles, rondelles en fer, chaînes soudées à l'électricité,
chaînes à vache et à licou, écrous à voitures, quelques huiles lubri-
fiantes et la graisse à godet et à essieu. Les liens pour balles et la
broche à foin sont meilleur marché; le fil de fer pour tuyau de poêle
a été réduit et on signale une nouvelle diminution de la corde à coton.
Les tôles noires et galvanisées montrent quelques réductions, mais le
tuayu de fer et le fer et l'acier en barres restent sans changement.
Pour les métaux en lingots le marché continue à être calme avec les
prix pratiquement semblables.- Le plomb en saumon et le zinc sont
plus faciles, tandis que l'étain continue à fluctuer. Sur les marchés
d'origine de l'acier il n'y a guère de changement à signaler. Les bas-
ses cotations faites par quelques usines indépendantes des Etats-Unis
n'ont pas réussi à augmenter les affaires d'une façon appréciable,
d'après les rapports de Pittsburgh. Les affaires dans les lignes de
printemps et d'été continuent à montrer de l'amélioration et les ordres
en mains sont actuellement expédiés. Les fabricants et les marchands
de gros sont très optimistes, et avec l'approche du printemps ils s'at-
tendent à un retour à la demande normale dans toutes les lignes.

Les principales réductions de cette semaine sont les suivantes:
Le blanc de plomb est baissé de $2.00 et le mastic de $1.00 les 100 lbs.
L'arcanson diminue de $1.75. L'escompte sur la vitre est porté de
33 1-3% à 50%. La base du fil de broche a encore baissé et est fixée
aujourd'hui à $5.00. La broche à foin a également diminué à nouveau
de 50 cents. Le shellac est coté à $4.50, soit une baisse d'environ
$2.50. L'escompte sur les boulons à poêles et à évier est porté de
571/2 à 62½9%. Il y a eu revision des prix des chaînes de charge et
des chaînes soudées à l'électricité. Par suite de la réduction de prix
du shellac, les manufacturiers étudient actuellement une revision
complète de la liste des prix des peintures émaillées et des vernis.

Arcanson:
100 lbs . . . . . . . . . . . 4.25

Balanoes Liste de Poinçonnage
prix net extras

de comptoir 4 lbs 6.50 50
Champion 10 lbs 8.75 45

240 Ibs 13.75 75
escompte 5%o,.

à tablier 600 lba 40.00 1.00
Champion 1.200 Ibs 48.50 1.50

2,000 lbo 65.00 1.50
avec levier 1 2,000 lbs 74.00 1.50

es.ompte 10%, &Y.

Autres balances 10% de la liste de
RBurrows, Stewart, Mille Co. Ltd.

Balais de paille:-
4 cordes, 21 Ibs, doz.
5 - 23 bs, doz.
5 - 25 lbs, doz.
5 - 27 Ibs, doz.

Balais automatiques:-
Champion Jap . . . . . Dos.
Grand Rapid N-P. . . . -

Grand Rapid Jap......-
Universal Jap...... -
Universal N.P. . . . . . .

.6.50
. . 7.00
.. 10.50
.. 11.00

45.00
55.00
50.00
48.00
53.00

Princes N-P. . . . . . . . -
¶Parlor Queen . . . . . . -
American Queen . . . . . -
Standard Jap . . . . . .

Balais aq irateurs:-
Superba . . . . . . . . Dos.
Grand Rapid . . . . . .
Bousehold . . . . . . . -

Batteries (Pilee) :
12 ou moins . . . . . . .
le à 50 . . . . . . . . . .
50 à 125 . . . . . . . . .
125 ou plus . . . . . . . .

F.o.b. Mon4ral.
F.o.b. Toronto 89.00.

57.00
62.00
60.00
47.00

190.00
106.00
94.00

50.00
46.95
44.95
40.95

Béches (voir pelles).

Barattes à beurre:
Favorite 0
ou «Daiy 14.40

Ames . . 4.00

- 1
14.40

4.55

Borax en mottes . . .

Reover board, 1,000 pds
F.o.b. Montréal.

Bocaux à confitures:

Wine Crown et Gem:
Petits . .

Moyens . . . . .
Grands . . . . .

2 S
16.00 17.60
5.5 6.40

. .11% lb.

carrés 48.50

la grosse
. $13.50

. . . . 15.00
20.50

Mesure Impiriale,
genre Crown seulement:

Petits . . . . . . . . . .
Moyens . . . . . . . . . .
Grands . . . . . . . . . .

Perfect - Carrés :
Petits . . . . . . . . .. .
Moyens.........,.,.
Grands . . . . . . . . . .
Termes : Nef comptant 80

du 1er juin.

15.50
17.00
22.50

15.50
17.00
22.00
jours

Boulons :
à bandage . . . . . . . . 50%
à pole . . . . . . . . .. 62%%
d'évier . .. .. .. . .. . 62%%
d'élévateur . . .. . . . . . 10%
de charrue . . . . . . . . 25%
à lisse .. ......... 10%
de marchepieds . . . . .. . 10%
de palonnier . . . . . . . . 10%
à timon . . . . . . . . . . 10%
à voiture %v diam. et plus petit4.

6" et plus courts . . . . 25%
7/16" diam. et plus grands, 10%

de mécanique, %" diam. et plus p-
tits, 4" et plus courts . . 40%
les autres grandeurs . . 15%

Bouteilles Thermos:
No 6 . . . . . .. . la piec $4.75
No 6 Q. .. .... .....-. 6.0
No.11 . .. 50
No i1 Q........ - 4.95
No 14 / . . . . . . . .3.0
No 14 . . . . . ..
No 14 Q. . . . .. . . - .6

Ferronnerie, Quincaillerie, Peintures, Vernis, Vitres, Etc.
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15 . ... .

15 . .

400 . .

Les bouchon* sont cot6s;

No 80.. .. .. ....

- 6.00

- .76

- 10

* 8.75

.Les prix ci-dessu sont les prix de
liste et t'esompte Sm de 14% et
10%.

Broquettes
.65, 15% de .laio du 90 janvier

1920,

Broquettes et ascessoires de cor-
donnier net liste, du 8 juin 1980.

Cibleà
de manille, pur. .. ... 241 base
de manille, British . . . 20 base
de chanvre .. .. .... 18 base
Extraa@ net pour câble, par 100 Ibo.:

%. 0; 7/1,8, %, 9/10, 1.00; %,
1.6; 'À, 5/16, 2.00; 8/16, 3.50.

de coton, 'À(, 45 lb.
0/16, 4 lb.

'Chaines de chargre:
soudée à l'électricité, %,22.30; &

18.50; 1/, 17.25; s,14.90; %
12.90; ~',12.50; %,12.20; %
11.75; %,11.25 les 100 Ib.

soudée à chaud, %, 15.20; &, 13.15;
1/, 12.75; %, 12.00 le. 100 lb.

à chiens. .. .. .
à licous .. .. .. .
à vaches . .. ..

liste plus 10
liste plus 10%
liste plus ff0%

chainettes:
en acier..... li.ste plus 60%
en laiton. .. ... liste plus 409&

i:haudrions en foute:

S, 1.40; 9,1.60; 10, 1.85; 11, 3.0;
12, 2z5; 13, 2.50; 14, 3.85; 15, 8,40;
1e, 4.05.

oharnières en acier
No. 800. .. .. ... liste plus 7%
--.;-802. .. .. .. . ... ste net.

-804 .. .. .. .. liste moins 5%
-810 .. .. .. .. liste plus 25%
- 14. .. .. .... liste plus 25%/
- s 3. .. .. . .... liste net
-840 liste .. . liste net
-842 . ... .. . ...... plus 121/
-844. .. .... liste plus 12%/

à ressort,. .. .. .... 50 dos. pro.

àw écrou, régulières. .. .... 0%
Machiniste .. .. ..... 10%

itubes Stilîson .. .. .... 45%
TriMo. . .. .. 8 wo

Cloua en broche, Base, $5.00.
(Liste de., extra. à ajouter à la

'tous des cloue.)

1%~ 80 1.05
1 P 75 1.00
2 60 85
23À 55 80
2 3h 30 55

2% 80 55
le 3 45

si 16 40
33% 10 85
4 06 80
43% 05
5, 5%, 6, Base

1.76 1.75 1.30
1.05 1.16 80
1.00 1.16 75

858M51.06 es
g0 80 1.05
55 65 90
56 5690
45 4,5 85

Clous à couverture américains, 10.00

Cloua en broche galvanisée à cou-
verture:

1x2, $8.95; 1%x12, $8.85; 1%/xll,
.$8.70; llxll, $8.55; 2x10, $8.40; 2J
et plus long, $8.40..

Coupés, Base . .. .. . . 5.. .80

Colle:
liquide Lepage ... .. ... U 1/3%
en plaque, blanche . . . . 87% lb.

- française . .40 -

- commune . 20 -
en poudre, Stick Fat 1 lb., 3.00

-la douz.; 3 lb.., 8.85 Ia douz.;
baril 250O Ibo., 14.00 les 100 lb.

Cordes:
à linge.
en chanvre, 30 pieds, .95; 50 pieds,

1.60 do:.
ce Manilie, 50 pieds, 4.00 doz.
en> coton, 30 pieds, 2.00; 40 pieds,

2.50; 48 pieds, 3.00; 60 pieds, 8.75.
métalliques. 50 pieds, 7.00 les 1,00

pieds; 100 piedls, 6.0 les 1,00
pieds.

à ciSais. .6, 0,59 lal1b.
7, 0.-58 la lb.

* 8 et plus gros, 0.57 la lb.

Crampons:
à clôture polis, 5.75 les 100 pile.

- galvanisés, 6.75 les 100 lb.
à grillale, polis,

botte de 10 lb.., 10.40 les 100 lb.
à grillage, galvanisés.

botte de 10 lbo., 11.60 les 100 lb.

Cuves: 0 1 3 a
en bois, doz 26.40 23.10 20o.90 17»6
en fibre doz. 29.73 25.45 ;1.25 16.10
en tôle gal-
vanisée, do:. 14.80 19.84 22.95 24.64

Escabeaux:
Ordinaires .. .. .... »e le pied
Ontario .. -. .. 40o -

Fautles... .. .. .. 48o -

Ecrou
ordimaire carré, liste plus 12.00

les 100 lb.
à six pans, liste plus $3.2 lm 100

100 Ibs.
taraudé carré, liste plue 2.50 les 100

lb.
&. six pans;, liste plus 3.75 les 1jS

Epinglea à linge:
ordinaires, 2.00 la bte de 5 groe.
à ressort, 1.00 la grosse.

Essoreuses: Liste
1 de prix

Warranty il"1 . . . Do:. 115.00
Security li . .. ....- 106.00
Bicycle .. .. .. .. . - 10o.00
Eze .. .. .. ......... 102.00
Eureka .. . . . . . . . - 64.00
New Eureka. .. .. ..- 87.00
Royal Canadian . . ..- 94.00
Rapld .. .. .....- 93.00

Escompte 20%.

Etoupe goudronnée, 10.00 les 100 lb.

Etrilleis. .. .. ... ... ... 5%

Fer et acier:
ordinaire . . . Base
acier àlisse . . . -

acier à bandage.-
aciqr & ressort . -

Fers à cheval:

en fer léger
- moyen

en avier x4.
à neige ....

4M2 à 4.35
4.25 à 425
4.50 à 4.60
7.25 à 7.95

0-1 fiet plusé)
grands

8.50 8."5
8.50 8.25
6.95 8.70
8.75 8.50

Ficelle
de coton, 3 Iplia:
en bouges .. .. .. ... 43 la livre
en cônes.......41 -

Fil en broche barbelé:
80 perches au rouleau.

2x5 76 lb. 4.95 le rouleau
4x6 85 lb. 5.30 le rouleau
4x4 93 lb. 5.15 le rouleau

A~ fohi - . . 13, 5.30 les 100 Ib.
14, 5.40 -les 100 lb.
15, 5.55 les 100 lb.

il acier, Base . . . 5.00 les 100 Ibs.

Fil en broche galvanisée:
a à8...........6.80
9... .. . . 5.95
10............6.90
il ........... 6.96
12............6.10

14............7.45
15............8.05

Fonds de chaise en bois:
12 13 14 15 16 18 pouces,
12 13 14 16 18 Nec chaque.

Globes :
à fanaux .. .. ... .. 1.80 do:.
pour lampes,

o caisse de 6doz., 9.90 la caisse
1caisede 8doz, 12.50 la caisse
2 caisse de 6 do:., 10.60 la eaisie

Grillage mécanique:
Bouleau de 50 verges.

Mailles de 2", Mailles de 1"
de diain. de dlam.

Broch e -No. 19
1.80 le roul.
2.65 -
8.40 -
4.00
4.71 -

5.50 -

Broche No 20.
4.00 le roui.
5.m
7.00-
8.50

10.00-
12.00-
-14J00-



Vol. XXXIV-No 9 LE PRIX COURANT, vendredi 4 Mars 1921

7.70 -
9.20 -

10.50-
1U.00-
Net liste.

17.00 -

Liste plus 10.

Haches:
canadiennes. .. .... 18.00 do.
canadiennes emnaiche 81.50 -
de garçons. .. .... 14.80 -
de minage, emmanchées 31.00 -
de bùcherons . . 18.50 à 30.00 -
à double taillant......4.50 -

Hache-viande

Uin&versal 3.00 8.50
10 es

Jewel 2.05 2.35
5 ô

Model 2.15 2.40
5 10 12

Bolinder 3.30 5.00 7.50

Limes et Rftpes:
Limes Globes.

- Kearney Foot
- Arcade ....

- Disston...
- Black Diamond

M

à

61

a
4.85 cau

80

7

. .. 50%
. .. 40%

. . 5%

Râpes Kearney Foot . 70%
- Hellq.r Bros.....573%

a.chines A laver Liste
de prix

Jublîlee .. . . . . . .150
Dowswell .. .. .. ...... 13.75
Snow Bail.. .. .. ...... 19.50
Noisles.. .. .... .. 17M5
Momèntum... .. . . .1. 0
Magnet .... .. .. . .32.76

New Century A . . . . . . 19.75
New Century B. .. . . .... 7î
Patriot . .. .. . . . .3.75

Champion .. .. .... ... 3.75
Connor Improved .. ..... 12.50
Beaver Power .. . . . .... 20
Beaver .. .. ... . . 8 7.0
Canada Firet. .. ... .. 23.75
Puritan. .. .. .... .. 19.60
Home .. .. ...... . .. .
l'eau:
Edeal. .. ... .... .. 28.00
Connor Low Pressure . . . 29.00
Velox. .. .. ..... .. 30.00
ectriques:
Seaform .. .. ... .... 120.00

Escompte 20 %.

Cartouchca à percuu<ion Liste de prix
annulaire à à

Poudre Poudre
noire sans

fumée
22 B.B. Caps . ....
22 C.B. Cape ....

22 courtes A blanc pour
théâtre . . .. . 6.00

22 courtes. .. ..... 10.00
22 longues . . . . . 12.00
22 longues à plomb . 22.00
22 longues &&Rifle" . . 4.0
22 Extra longues . . . . 21.00
25 courtes. .. .... 23.50
25 longues. .. .... 83.00
32 courteu à blanc pour

thaftre . . . 11.0
32 courtes .. .. .28.50
32 longues .. . . . . ... 7
32 longues à plomb . .. 44.00

7.00 M
8.0-

10.70 -

15.00-

1'7.50-

38 courtes. .. .... 87.50
38 longues . . . . ..

carto uches à p.rouaa<o,,
centrale

25 Colt automatiques 58.0 -
25/20 .. .. ..... 56.00 70.00 -
32 8. & W .. .. . .. M.50 42.00 -
32 Col courbes suto-

mnatiques .. .. .. 8.50 -
32 Colt longues automa-

tiques .. .. .. .. 4.00 -
32 S. & W. à blanc pour

théAtre . . . . 88.0
32 cOlt automatiques es. 50-
82/20........86.00 70.0-
38 S. i Wà.*.......47.00 64.50-
3 8. &W. à blanc pour

théâ tre . . . . 38.00-
38 9. &W. àplomb . U.80 -

38 courtes Colt . .. 47.00 -

38 longues Colt . .. 51jS
38 Colt automat4quea . 91.00-
38/40 .. ...... 68.50 84.00-
44 Webley U .. 5.00 -

44/40 . . 6.50 84.00-
44/40 i *piomýb .. 60.00 -

44 TxL à plomb ... 84.00-
455 Cot .. .. .... 84.00-
25/35 .. ....... 125.50-
30 U. S. Army . . . 190J00 -
30/30 .. .. ... 144JO0-
303 gavage ...... 144.50 -
303 British .. 190.00-
32 spéciales . . . . 1449-
32/40.......102.50 121.60 -
851 ... 131.0-
38/55.......106.50 162.00 -
43 Mauser. .. .. .. 133.00 -
43 Mauser à plomb .140.80 -

45/60 .... .125.50 -

45 Martinil enry .150.50 -

57 Bnider .. .. ... 153.00 -
57 Snider à plomb . 161.00 -

Escompte 30, 00%.

Munition 'Dom4ft4On:
Cartouches «ýCrwn":
Chargées A poudre noire:

20
*1 à 10 72.50
BB A SSG 78.50
Balles 87.50

16 le 10
7,7.00 78.60 90.50
83.00 84.50 96.50
89.00 90.50 102.50

"S8overeign" ou"egl'
Chargées A poudre sans fumée:

20 le 1e 10
à 880 85.00 85.00 96.00 107.00 -

Ballie 92.50 92.50 100.60 114.50 -

Escompte 30, 20%1.

Canuck,
chargées à

à SSA
Balles...

30.20%.

poudre
a0

97.50
96.00

sans fumée:
16 1.2

98.50 104.50
100.00O 108.50

Plomb de chasse:
AA et plus petit . . 14.50 par .100 lb.
AAA A 890, extra net, .80 par 100 lb.
28 balles, Extra net, 1.20 par 100 lb.
Plomb durci. ~tnet

1.50 par 100lb.
Mous que 25 Ibo., extra net,

.50 psr 100 lb.

Mfeules en grès:
11/-184 pces d'épaisseur, 4.76 100 lb.
2-23% pces d6Epalss., 30 à 40 lb.., 4.15

1L00 â».

- 2-2% poes d,épaim,40 à 100 Ibo., 4.00
- ~ 0 îOIbo.

Méchea
à bois 8pcs........8
(ilmour .. .. ...... nt lae
Erwin. .. ... lie plus f0%
Mephisto. .. ... liste pàue »%
à drille@ à queue opmludr*qu droite,

30% et 10%.
quu A koxInrIque, Ç

-Aqueue carrée pour le ftr,
40% et 5%.

-Aqueue carrde pour 'te bols,
40% et 5%.

Nettoie-Meuble:

0-Cedar,4 oz., 2.40; 12 oz., 4»8; ptes,
12.00; 1/2 gel., 20.00; 1 gai., 80.0

Liquide Veneer, 4 os., ZAO; là on.,
4.80; 32 oz., 10.00; 64 os., 1610;
128 -oz, 28.00.

Outils de menuisier 8tanley:
Les prix ont été reviuEs. Noua pu-

blierons la nouvelle liste dans un pro-
chain numéro.

Papier d'emballage:
1 Manille .. ....
B-
Fibre . . .

Kraft... .. .. ..

13.00 100 Ibo
16.00 100 lbn
12.50 100 lbs
14.50 100 Ibn

Pelles:
à terre et à. rigolleMarr6e. ou rondes.
Black Cat .. .. .... dog. 15.60
Fox .. .. ....... . - 1
01dm.................' 1- lis
Bulldog .. .. .....- jojo8
Jones .. .......- 19.85
à sable, Black Cet:

2 3 4 5 68a
15.60 15.95 16.30 16.65 17.00 17.70
à mouileur Bull Dog polies

doz. .. .. .... ... 19.88

Pics
5/6 6/7 l/8 Ib.

à terre .. 11.50 12.5 13.50 doz.
A roc .. 11.50 12.50 (13.50 doz.

Pièges à gibier:
(Fabrication Oneida Communlty.)
Victor:

0 1 11% 2 a 4
2.35 3.50 4.80 5.75 9.75 11.76

jump:
3.20 8.70 6M 80 .O 11.86 13.85

H...N. f
4.25 5.00 7.60 10.60 14.15 168

New House:
7.50 11.2 4.75 22.85 So6A5

Pinces-.leviers .. . . 10.50 100 lb.

Piton vis et orochete en broche, 80%

Planches à laver':
Household.. .. .. .
Wavenley... .. ..
Two ln One . ....
Three ln One ....
Twin Beaver ....

surprise.. .. .. ..
Competitor Globe...
Enameled Queen ....

Supreme Zinc ....

Vitre... .. .. ..

. .
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Rivets.

de ferblantier . . . . ....
à voiture . . . . . . . . . 37%%

en laiton .. .. . ... ... 73%

en laiton .. .. .. .. liste plus XJ%
en fer ... .. ... ..... 40%

Réservoirs à eau chaude:
80 gallons, ordinaires . . . 18.00
80.-gallons, extra forts . . . 16.50

Tondeuses
.pour chevaux Stewart
No 1 . .. .. ...

No a.. .. .. .. ..

I ur moutons:

Moin 85%

Liste
de prix

. . . 11.00
. 1..8.00

Toile momstiquaire:
100 pieds carrés. .. ..... 8.50

Toitures en rouleaux:
Toiture "Amazon" extra lourde; Bar-

deaux multiples "'Everlaatlc" (Qua-
tre dans un) le carré . . . . 86.50
(Mis -en paquets d'un demi-carré ide
toiture).

(En rouleaux de s6 pouces de large,
contenant 108 pieds carrés. Chaque
rouleau contient les clous, le ci-

, ment et le mode d'emploi à l'ex-
ception de la toiture goudronx'ée).

Everlastie, 1 pli .. .. .. .... 2.10
Everlsttic, 2 plis. .. .. . .. 8.50

* Nverlastio, 3 plis .. .. .. .... 95
Panamoid, 1 pli. .. .. .. .... 1.90
Panamoid, a plis .. .. .. ..... ie
Pana.mold, 8 plis . . . . . . . .1.75

* Everlantie, (surface ardoise)
rouge ou vert. .. .. .. .. 8.90

Toiture goudronnée "¶Red Star"
s.. . ..... ....... 18

Toiture goudronnée "Red Star"
& .Plis. 1111 ... .5

Nepouset Parold.
(gurMmc grise unie).

Noponseot Parod . .. ..... 8ie
1 6pal . . .. 8.80
a'~extr épais . 4.40

enduit d'un seul côté 8.55

(Surface ardoise).
Rouge ou vert (108' x 86") 1 .00
Rouge ou vert (116' z 18") . .50

Marque Canadienne.
(fini caoutchouc gie).

8 plis (rouleau de los piedâs
iarrésseulemnent) . . . . 8.10

Santite (surface sabl6e).
1 -e... .. ........ .. .. . .

paie.............55
à plis (rouleaux de 108 pieds

carrés seulement) .. .. .... 90

Papiers pour construction:
le roulea

seponset noir 86"x50'.....8.0
Neponset enduit'86"x5O ... 8.40

,_3iepoîiet feutre à l'preuve de
gel. e,ý a.ê"x20...........

'Feutre asphalte Neglomse:
l*ib 400 Pledé tarrée .

15:lbd 400O pieds carrés ....

sô lbi $00 piedu carris..

8.50
8.75
8.18

Peinture@:
Neponset noir .. .. .
Nepounet rouge ou brun
Neponset vert .. .. .
Noir canadien . ....

gallon

CimntM Neponset:
G"Ion (10 lb.). .. .. ..... 110
Pinte (334 lbo) . . .. .. .0.80
Chopine (11% lbo) .. .. .... 0.15

Ciment plastique.
Gallon (10 lbo) . . .. .. .1.10

Composél asphalte:
Marque Canadienne, le gallon. 0.30
Enduit à toiture, le gallon . . 0.90

f.o.b. usine lazailton, Ont. Termes.
Il pour cent lu jours. ou 34 jours net

Puciers: -

Papier à lambris blanc,
Marque Imperiail, les 100 ibs $ 7.75

Papier à lambris gris,
Marque Imperial, les 100 Ibs $ 5.75

ILoujeau de 4U0 plimilb.
Fibre sèche, No 1, Anehor. $ 1.65
Fibre sèche, 14io 2, Anchor. 1.10
U'ibre goudlronné%, No 1,

Anchor .. .. .. ....... 1.70
Fibre goudronuse, No 2.

Anchor..........1.45
Fibre surprise .. .. .. .. .. 1.15
F-.bre "Stag". .. ....... 1.15
l4îître goudronné,

7, 10 et 16 onces, le quintal. 5.35'
Foutre kgoudronné, Spécitica-

tloà Barrett. le rouleau . . 3.55
Févtre à taffis. 16. 20 et 24

Onces, le quintal. .. .. .. 6.50
Fouilles "pailles" goudronnées

pesantes, le quintal. .. .... 5.15
Ketiillett "paille" sèches pesan-

tes, le quintal........5.10
Fibre d'épinette, S6" *et* 72". le

quintal ,. . .. .. .. .87

Produits pour toitures
Euduil liquide 'lEverlastic"

pour toiture en barils le gal-
10on......... .

Par lots de' 5 et id gall*ons.a
Boites d'un gallon. la douz.
Coaltar (raffiné), le baril.
Coaltar -(brut), le baril....

F.o.b. Toronto et Montréal.

0.7n
0.85

10.50
10.23
9.00

Ciment à raccommodage "Elastigum"
Plastique

Barils d'environ 600 lb., la
livre ... .. .. .. .0.061/

34baril d'environ 300 lb. la
livre .. .. .. . .... . 0.09

Barillets d'erviron 100 lb.,
la livre .. ..... .. 0.091/

Barillets d'en-iron 25 lb.. la
livre. .. . . . .. .. .. 01,

Barillets d'environ 5 lbo, (la
à lacalmse), .. . 9.50

Boites de 1 lb i2 douz. à
la caisse) la caisse . . . 5.50

Ciment à raccommodage "Elamtigum"
Liquide

Barils d'environ 40 gallons, le
gallon. .. .. .. .... .. 0.85
34barils d'environ 25 gallons,
le gallon .. .. ... . . . . 0.90

Bidons de 5 gallons, le gallon. 1.00
Bidons d'un gallon (1 douz, à

la caime) la caisse .. .. .. 12.00

Ciment liquide "lEverlastio"l pour toiture
Barils d'environ 40 gallons, le

gallon...........0.70

barils d'environ 25 gallons,
le gallon. .. .. .... .. 0.15

Bidons de 5 gallons, le gallon. 0.88
BIidons dl'un gallon (1 doua. à

la cafse) la cailme . . . . ...
Boites d'une chopine (2 doux.

& la caisse) la caisse. . . . 8.00
Huile à mouches "Creonold"
Baril d'environ 40 gallons, le
gallon. .. .. ..... .. 0.65
%baril d'environ 25 gallons, le
gallon. .. .. ..... .. 0.70
Bidons de 5 et 10 gallons, le
gallon ................. 0.8
Récipients de I1 gallon (1
douz, à la caisse) la caisse 18.00

Récipients de 1 gallon (%1 dous.
a ila caisse) la caisse . . . . 7.00

Récipienta de %1 gallon (1 douz.
àh la caisse) la calme . . . 0.00

Peinture élastique "Everje":
Baril d'environ 40 gallons, le
gallon.. .. .. .. .. .. .

'h baril d'environ 25 gallons, le
galilon.. .. .. .. .. .. .
Bidons de 5 et 10 gallons, le
gallon.... .. .. .. .. .
Récipients de 1 galion (1
douz. à la caisse) la ceaie.

Coaltar (raffiné) le býrP1.
Coaltar (brut) le baril..

Tôles galvanisées:
Apollo . .. .10

28
26
24

Fleur de lis .28

26

0.80

0.83t,

0.95

12.00
10.25

9.00

12.00 100 lb.
11.50-
11.0
10.75-
18.00-
12.75-

'rire-Fond (coach screw) . . . . 35%

Tucyau en fer:
Noir

fl 6.70
S 5.31
% 5.81
S 1.le
% 8.80

1 13.00
l4 17.60

134 21.04
3 28.30
2%4 44.75
3 58.52
3%~ 74.06
4 87.74

Galvanisé
8.70
7.88
7.8

10.87
16.07
21.74
25.99
84.97

72»9
90»1

107.37

100 pieds

Tuyau de plomb:
jusqu'à 2 pces . ... . 100 lbo
2 pees à 8 pices ....
S pes . .. ... ....
de renvois,11/4 à 2.
en longueur, 2 à 4.. -

Vadrouilles

O.Cldar .. 1
Liquide Veneer:
Senior .. .
Junior.. . .

Verre à vitre

26 à
41 à
5si
61
71 à,
81 &

86 à

25 poeu
40 -

50 -

60-
70-
80-
85-
90-

12.50
13.50
14.50
13.50
13.50

8 15
10 18.00 10.00 do.

.9.. 0.00 doz.

... 14.00 d.

Sliple
11.00
14.00'
15.00
16.00
17.00
22.00

Double
140O
20.90
23.00
34.00
25.00
97.00
84.00
36.50
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91 à 94 -

95 à 100 -

Escompte 50%

vis à bols:
eu fer, tête plate

tête ronde . .....

en laiton, tete plate
téta ronde. .. .. ..

en bronze, tête plate
tête ronde. .. .. ..

87.45
48.75

70%
873%%
. 54%
523%
.580%
473%%

Zinc:
En feuilles, No 9, 100 Ib... 17.00

PEINTURE

Le fait saillant du marché de la pein-
ture cette semaine eut la réduction du
blanc de plomb à l'huile et du mastic.
Le blanc de plomb à l'huile est réduit
de 82.00 les 100 Ibo, le mastic standard

*de 81.00 et le mastic à l'huile de lin
pure de 82.00 les 100 Ibs. La vitre est
toujours incertaine et aucune améliora-
tion ne s'est produite pendant ces der-
nières semaines. Les prix actuels sont
de 50 pour cent au-dessous de la liste
de Montréal. La térébenthine se relâ-
che de nouveau et le prix eut retombé
aux environs de $1.00. L'huile db lin
et le shellac ne montrent aucun chan-
gement de prix. Les affaires s'améllio-
rent lentement pour les peintures et
produite similaires à mesure que la sai-
son avince.

L'HUILE DE LIN EST FERME
Huile de lin - L'huile de lin reste

ferme cette semaine sans changement
de prix.

Nous cotons:

Huile Brute-
1,fi 2 barils
3 à 4 barils.

jHuile bouillie-
1 à 2 barils. .
a à 4 barils...
5 à 10 barils. .

Galon Imperlal

En raison des fluctuations du marché
de la graine, les, jobbers,. en général, ne
donnent pas de cotations.

LA TEREBENTHINE EN BAISSE
Térébenthine - La tendance faible

de la térébenthine continue à s'accen-
tuer et cette semaine il y a encore à
signaler une légère baisse de ce pro-
duit.

Gallnn impérial
Térébenthne~

P~ar baril simple. .. .. .... 1.02
Par petite ,lots. .. .. ..... 1.10

Elmballffleon rue

LE BLANC DE PLOMB EN BAISSE
Blanc de plomb - Comme nous l'a-

vions fait pressentir depuis quelque
temps, il y a eu cette semaine une nou-

voile réduction importante du prix du
blanc de plomb. Cette diminution qui
atteint 82.00 porto maintenant le prix
du blanc de plomb à $14.50. C'eut la
deuxième réduction importante de ce
produit depuis le d6but de l'année.

BLANC DE PLOMB
(Moulu dans l'huile)

De moins
1 à a d'une

.Nnchor, pur
Cr-own Diar
<'rovn., pur.
O.PAW. Dec.

Rled Ses.l
Ilecorntors,

Grd-en Seal
Mloore, pur
Earnsny, pu

Blanc de zine:
Pur à l'huile .. .. .. 81.00 100 lb.

LE MASTIC DIMINUE
Mastic - Par suit de la diminution

des Ingrédients composant le mastic,
ce produit a subi cette semairie une
réduction g6n6rai. de $1.00 sur tous
les emballages.

tcoes tonne En barils .. .. .. . . ..... 5.60
. 14.50 $14.85 Par 100 divrea. .. .. . .... 6.60

S14.50 14.85 Par~ 25 livres .. .. .. .... . 6.85
nond ... 14.50 14.85 Par 12%/ livres. .. .. .... 7.10
pur. . . . 14.50 14.85 Mastic à Iluile de lin pure 88.50 parprable. . 14.50 14.85 eent livres en plus des prix ci-dessous.
. 14.50 14.85 Ma4tic de vitrier 81.00 puar cet 11-
pur . . . .14.50 14.85 vres au-dessus dus prix ol.demscis.

ais. .. .... 14.50 14.85 Termes: 8% 15 jours net 40. Lo.b.
. 14.50 14.85 Montréal.
....... 14.50 14.85
r .. .. .... 14.50 14.85 ]Xano de céruse:

Produits de "The Steel Co. of Canada.
'figer, pur .. .. .. .. 14.50
Decorators, spécial ..

Ma.ple Leat, spécial.. ..
F.o.b. Mentréal 8% 15 jours

Lid".
14.85
11.00

10.00

Peinttures à l'huile
Prix en bidonC
d'un gallon.

Martin-Senour 100% pure . . . . ....

C.P. Canada Paint.... .. .. .. ..
BZH Brandram-Renderson... .. ..
Sherwln-Wlams.... .. .. .. .. .. .
R.amsay,s Unicorn ou Bull Dog.
Crown Diamond McArthur-Erwln.. ..
Canada Ottawa Paint Works. .. .. ..
Handy Home Glldden. .. ... . '**Hilis.......................
Blephant...... . .. .. .. .. .. ..
B'amily Sherwin-William.. .. .. .. ..

Moulu . . . . . . 2.75 le 100,Uvred
en motte . . . . . 3.50 le 100 livres

Gomme Laque:-
Pure Ornge .. .. .. . .. 4.00
Blanche. .. .. . . . .... oo

ouleurs Blanches
iuères

4.10
4.10
4.10
4.10
3.95
1.85
4.10
3.40
3.35
3.85
S..40

Peintures mates pour Murs

Newtone, Martln-Senoue..... .. .. .. ..
Sanitone, Canada Paint .. .. ... .......
Flat Tone, Sherwln-WilHlam.... .. .. .. ..
Duil Tone, Ramsay & Son... .. .. .. .. .
Flatt Wall, Glidden ..... . . .

C.D. Tone, MoArthurr.Erwn ..... .. .. .. ..
Flat Wall, Ottawa Paint Wore... .. .. .. .
Bresconette, Brandram-HEenderson . .. .. ..

Peintures à plancher:r
Prir mn bidon d'ai& ugo.

Senour, Martin-Senour . . . . 4.10
8.W.P. Sherwin-Wlllam . . . 4.10
C.P., Canada Paint .. .... 4.10
GlIdden .. .. ........ . . 8.70
O.P.W., Ottawa Paint Work SOS.9
B.H., Brandram Henderson .. 4.10
C.D. Crown Diamond,

AlcArthur-Erwin .. ..... 3.70

Peintures à vestibules:

Prix en bidon d'un gallon
Martin-genour. .. ...... 4.10
8.W.F., Sherwin-Wlliam . . . 8.95
B.H. Brandram-Hendemon . 8.95
O.P.W. Ottawa Palint Work. . .
Glidden .. .. ..... .... 4.80
C.D., MeArthur-Erwln ... . . 8.80
Ramsay .. .. ........ 4.20

Peintures émaillées (blanches):
Prix en bidon d'u gallon

Vitralite, Pratt-Lambert . . . 8.78

4A5
44.54
4.45
4.45
4.80
4.20
4.45
8.80
8.60
4.35
BAS5

Vertes Boue

4.60 1.75
4.55 4.50
4.50 4.75
4.55
4.35 4A0
4.20 4.40
4.45 4.10
8.80 8.80
8.85 8.85
4.15 4.30
8.55 8.70

Prie on bidon d»u gouge
c.nieoe

r Usshe
0.76 1

.74 si8n
0.76 an8
0.75 lois
8.75 e»S
8.70 8.8
8.?5 8à81
8.7.8 8.88

Superior White, Glldden
Martin, MaotinB&nour,
Albaglose, Canada Peint

SJapas, GIddu. ..
Agate, Ram s. .. .
Bunshine . .. .. ..

InvIn.elble, Ramays
Old Duch, ... .
C.D. Masters Painters.
Jasperlac
B.HEngh . .. .. .

»4.
fin*
@je0.8
5.10
40
1.00
7 .00
6.87

...7.00
*.5.00

0.00

Dissolvant de peinture
et de vernis:

prixeon buisf CM, galle),
Glidden. .. ... .... &8.60
Taxt. .. .. .. .... .. Illo
CUMnoff.. .. .... .. . .. a0.0
Clhlco . . . ... . . . .à
Varn-Off.. .. .. .. .. .. .M
Eàipedite. .. .. ........ .0
B.Varnher. .. .. .. .. 80
O.P.w .. .. ..... . a 0 4*dj
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Jelly tons . . . . 7.80
Freacota . . . . 7.80

7.80-
8.40

Peinture@ à l'eau
Prix en paqudtà d ô. Iba.

Blanches Couleurs
Alabatine . . . 9.60 9.60 100 Ib.
Decotint . . . . 9.50 9.50 -

Univernal . . 8.50 9.50 -

Ramsaya Perfecto 8.50 9.50 -
C.D. Wal

Teintures aux vernis:
% ech. 1

Wood Lac ..
CMD. Var-Tain
Jap-a-Lao

GUidden
Agate....
Jasperine

Chinalac
Sher-Wil Lac

.18

.18

.18
.18
.18
.18
.21
.18

ý eh.
.33

.30

.30

.30

loch. i Pte
M5 1.11
.50

Vernis:
Prix en bidon d'un galion

61 Pratt-Lambert,. .. ..... 581
38 Pratt-La.mbert .. .. ..... 5.81
110 Pratt-Lamber.t. .. ..... 4.90
Gpar Finiehing, Fratt-Lamnbert. 7M8
Floorette Glidden ... . . . 4.86
Wearette Glidden . .. .. 4.56
Japàgpar Glidden. .. ...... 6.00
Japaiac Glidden . .. .. .4.05
Marbie-ite Martin'Senour .- . 4A87
Jasperite . . . .. .. .. .3.75
Wood-Var MYartin-Slenour . .. 4.87
Durablespar %Martin-Senour 5.78
Sun, Canada Paint. .. ..... 4.30
Sun Floor, Canada Paint . . 4.40
Agate Floor Ramsays '. . . 3.95
400 Hlardoil Ramsays. .. ...... 25
Unýiversal Ramsays . . . . . . 8.73

7-20 Ramsaya.. .. .. .. ..
C.D. Big 4 Intérieur . .. ..
C.D. Big 4 Extérieur.
C.D. Big 4 Planchers .

B.H. Everlaatio... .. .. ..
liii. Marinespar .. .. .. ..

Couleurs à l'huile pure:
Pria eni bidon de ô Uemo.

Vert chrome .. . . . .30 lalvre
Vert, No-Fade .. .. . ... Mi -
Vert Imperial,. .. . .... 9 -
Vert bouteille....... .89 -
Jaune chrome. .. ... 70 -
Jaune ocre. .. .. .... 0 -
Jaune ocre dorée . .1.5 -
Rouge vénitien . . . . 27 -

Rouge indien . . . . .. 836 -

Rouge vermillon Am.. .80 -
Ronge vin. .. .. .. .50 -
Bleu prussien .. .. .... 1.50 -

Bleu chinois. .. .. .. 1.M -
Bleu marin. .. .... 70 -
Bleu azur .. .. . . . ...

WESTERN
ASSURANCE CO.

V4&UO ce MI
ààamuW . omt hmadlà Aamm

pkoloa0. Iqn..laDdot§aU
Chlle eS lu Orb"&.

ACTIP, au-delà de. $8,300,000-00
Du,.. dmdWt TODONTO

W. A. 131mIL
Pu*liet et tire" timbel

O. . WAREWmGHT. ftwamlve
Sueeurmie de Eekhi:s

fRUJ 8AM<TJ
BROBT. E!CEDI= ihuan

Notre campagne nationale d'annonces pour 1921
Va paraître dans tous les Principaux quotidiens de tout le Canadg et sera lue par

plus de trois -millions de personnes d'un océan à l'autre. Il va en résulter une demande
extraordinaire pour les fapxeux "Liquid Granite" (le meilleur vernis à plancher du
monde) Berrycraft (un fini-teinture p~our toutes boiseries) Email Blanc Luxeberry
(pour le bois, le plâtre et le métal) Vernis coloré pour auto de Berry Brothers (se fait
en dix nuances), etc.

Walkerville les plus grads fabricants lumonde de vernds et spéiltés de
peintures.

à Exigez cette

cc Marque

Pour avoir ce qu'il y
a de mieux en fait de

Saucisses au porc frais
FranIkfurt

Jambon Pressé
Saucissons de Boulogne

Saucisson Spéciaux
Régulier et à l'ai

COTE & LAPOINTE Enr.
287 rue Adam, KISBONIBUVE

Ontario
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Renseinements de Québec

BUREAU D'E-NREGOISThIEI#ENT DE
1.0 QUIEBEC

Déclaration--iDme Vve Fra Eiz. St.Lauirent--Campagna, p. S.
1397, St-Sauveur.

Mariage--Ait. Ratté à Dlle Emérentienne Gosselin.
Quittanoe-Em. Beaulieu -à Jos. Beaupré.
Testament-Dame Ctov. Beaulé Gonthron dit Larocheile.
Teastament--Cov. Benulé.
Déclaratlon-Alp. Beaulé, 17S8, St-Sauveur.
Vente--Gaud. Marquis à Jo.. Marquis, 425-42,6 St-Sauveur.
Vente-Jas Marquis à Jean Leclerc, 425-4,26 St-Sauveur.
Résiliation-Ph. Boivin à Armand Gagné, 3663 St-Jean, 1. O.
Concegion>-L. Couronne à Sis à Byn 'Mining ot the Town ot

#>Amos V. & Dud.
116v. Ant. Dugas et ai à Stanley E. Sissar.
Vente-Dame Paul d'Aigneaux de ]lriny à Evan E. Turner,

97-12-A-N D. de Québec.
Jugement-Robert & Trudel vs Dame Ph. P-ienaud.
Avis-Robert & Trude1 va Dame Ph. Feriand.
V.ente-..os. P. Grenier à P. Od. Blinet, p. 569 et 570, Beau-

prt.*Rétrocesaienm-J)ame J. Ait. Savard à M. et Mine Fra Savard,
& 3M3 p. St.-Ambroise.

Vente et acc.-Ior. Giroux et Ad. Carmichnel, 520 et 522-1,
521 Beauport.

Obligation-Clêop. Parent et ex. à Edin. Giroux, 1/2 N-E 564
Beauport.

Vente-Art. Perlaud à Om. Nolet, 531-20-Zl. Beauport.
Qulittance--Guet. Proteau à J. M. Maskey Dr.
Vente--Oea. Vaudreuil à J. Wili. Tardif, 2102 126 St-Sauveur.
Vente-Jas. Voyer à Dme Vve AIp. Langlois, 41 1-V, st-loch, N.
Cession et transport-L'hon. D. 0. L'Espérance à J. H. For-

tier, 12886 Palais.
Vente--Albert Faucher à Vve F. X. Létourneau, 1/2 E. 2034,

&t-Sauveur.
Mariage--J. A. Jinchereau à Dlle Marie Gilbert..
Concession-L'Hôtel-Dieu de Québec à Henri Wellis, p. 2981,

Palais.
Rétrocession-The Montreal Q,îebec Realty Co. LtI à Quîebec

ILnd Co. Ltd., 44147-A, 3 608 pies et 509 pties, St-
Roch Nord.

Ilétrocession-Jos. Audibent à Ph. Audibert. 319, St-Sauiveur.
Veryte-Od. Ikcierc à Jos. Bélanger, 1007-1 J.-C.
Obligation-Jas. Tremhlay à Ph. TLberge, 22 St-Sauveur.
Obligation-J. T. Pelletier à Elle Villeneuve, 8883, St-Sauveur.
Quittence-Art. Pouiliot là F. X. TLepage et ai.
Obligation-Jos. Lachance à Dile Anast. Couillard de Beau-

mont et dl, 513-81-B28, St-lloch N.
Vente-Li. C.ý Jacques à Esdras Arcand. 508-1326, St-loch N.
Obigation-L. Poulin à I. C. Jaucques, 435-22/g N. 21 51"-13-

,414, 'St-Roch N.
Quittance-Jas. Glumicre Dupil et, ai à Jos. Lachance.
Quittance-La Cie Jos. Lefrançois à L. Pantin.
Bail-Suce. Archer à la Cie L. Giingras & Fils Liée-, 2002-

200 St-Pierre.
Mariage-P. Verret à Dlle Ant. FartLi.
Testament-F. X Jobin.
QuittanceP. du 11ev. à Succ F. X. Jobin, 4i/10 ind. 527 et

i/n d. 52,8, St-Sauveur.
Déclaration-Dme Vve F. X. Jobin, 4/10 mnd. 527 et 1/2 mnd.

528, St-Sauveur.
Obligation-Dîle Irm. Ncl à J. A. Bouchard, 1026-1027, J.C.
Quittance-Dame Vve M.%. H. Brophy à Mag. Cauchon.
Vlente--Ch. Trudel ù Geo. MNartineau, 97-32-33 p. 4; 98, 46, 47

N-D de Québec.
Quittance-Geo. Chàteauvert à D'Ie N. Conville.
Testament Ait. Vandai.
Déèclaration-Dame Ait. Vandal Leclerc, 1/2z in. 747A Beaus-

por.t
Cession-&.û. Jolicoeur à Ludg. SaS-rd, 321-25-30-29-12-13, St-

Ambraise.
Vente-Labbé C. O. Godbout à Fr, Auclair, p. N. 44, Char-

lesbourg.
Vente--Eru. Carean là Dlle Hilda Ma*rtel, 2107M27, St-Sauveur.
Bail-Ph. Mercier et al à Ar!ex. Martel, 1638 J.-Cartier.

Obligation-DIle H1. Martel à M&I. Ilonat, 2101-227, Saint-
Sauveur.

V'ente-Chrys. Jobin à Eng. Caron, 146419 N-D de Québec,.-
Quittance-P. du 11ev. à Suce. Alp. Longchamp, %, id. 418-

419, St-Roch N.
Vente-aid. Bédard à Art. Guhîbauît, p. 33, Charlesbourg.
Obligation-Art. Guilbault à Dine le Caron, p. 468, p. 33,

Charlesbourg. L _
Vente-Jas. Lannière à Cl. Garneau, 516, Chariesbourg.
Quittance-Méd, M.Nonast à En. Garneau.
Qtiittanice-Ph. Bourret esquté à Théo. &aheux.
V'ente-Hlenry Rosa à John Jos.IlawBon, 3755, p. 81 St-Jean.
Quittance-Damie P. Drolet et ai à Ad. Delisie..
Quittaîîce-DIle Enuna Fleur-y à Fm. Frenette.
Quitance-CI. Morency à Gea. Bollard.
Obligation--C.hs. Farley à James Davis, 2153 SL-Éierrv.
%ltification-Dame Elsie Dunlop MeNeil à 11. S. Champion,

4203 et p.. 4293 Montealm.
Quittance-A. C. R. Iesplats % ;Suce. Facey.
Vente-Frm Oueîlet à Dame Vve T. Oueliet, p. 3663, St-JÇaz1 .
llé-troeslon-Abr. Martel à Dame Mich. Ilamel, p. 1103 St-

Sauveur.
Obligution-Victor Cotuloiinbe à J. S. Langlois, 1102 S;t-S8au-

veur.
Quittance de droits-P. dîî 1ev. à Suce. Dame S. Lortie Noiet,

531-21, Beauport.
Vente-Dtle 'N. A. Lortie ti Ait. Giroux, 531-21.
Quittance (le (lroitfl-P. du Revenu à Suce. J. B. Vaillancourt

ifilsq, 1/2 ind. 1014-101,5 J-C.
Déclnarationi-%)me J. B. Vaillancaurt A Régltrateurde Qué-

bec, 1/3 i. 1014-1015 J-C.
Vene-Sce.J. B. Vaillancount à 11dm. Tremblay, 1/3 Ind.
1014-1015 J-C.

Quittaite-F. BMouln à MN. Brunet.
V'ente-Suce. Wnî. Power A W. J. Chiarpes Ltd, p. 350 Ste-

Faye. -z

Obligation-C.eo. Richard si 0i. A. Paradis, 3755, 48 St-Jean.
Mnfriage-Alh. Rompré à Dule Mêlanie Leclerc.
Obligation-Ph. Bidégaré à Jas. Wif. Marier, 161 St-Roch.
Obligation-La Cie S. Gagnon Inc. à Stan. Gagnlon, 331 St-

Sauveur.
Transpart-Chs Bélanger à La. Ph. Couture, 511-17.3-175, St-

Rochi N.
Contrat-i'hos. Boivmi.

Venc-Snn.Gagnoa -à la (ic 13. (lagnon Tne., .131 St-Sau-
'eu r.

Vente-lon. Linteau, à Chl%. Laflamme. 76-77 St-Amhroise.
Donation --Dame Thos. Ilé<ard .1 J. B. Paul, p. 660, St-

Aîn.b)roise.
Vente-Jue. 1nnreuà Gaîîd. Bédanrd, .153, St-Ambroise.
Vente Tihac. Jack et Alh. Rochetie, p, 87.1, Sqt-Amhroise.

Vente--4siAflainune à Ednm. RousseAn 1, 76-77, St-Ainbroisc.
Oblligation> FA-Uim. Garneau' à Rz. 'Martel, 673-8, Sîm-Ambroise.
Quii.ianee-Nrs. Verret AL J. Fulcîrdeau.
QuittancNe Ph. 'Robert et ai.
Venie--Le Pare St-Louis Ltiýe à Jos. Masse, 105-213-214, St-

Coloînl>an.
(onvention-AIp. Breton ài Daie Vve r]. Roausseau et aI,ý

895c 805h) à St-loch.
Ies4Imet--1).~meEd. loum.wcaii.

Déclaration- Ali). Breton à Règisi. dle Qîméhee, Y... ifl(. 895 -à
8951) 89.5c. St-lPoch.

Obligution.-Dlo M1ary Hughes à Darne Vve El1z. Lebel et ai,'
4162 'Montcalm.

Obligation et hypothèque-DIle M. A. à1 Damne Jas. Walsh,
4162 'Montcalm.

Quitiance-AIev. Légaré et ai à fIle MN. Hughes.
Vente-AIt. Goulet à Thur. Guertin, p. rg. 9.59 Caurville.
Vente-J. P. MNatte et ai àt J. A. Aubéý, 3390 St-Jenn.
Main-lev-ée dI'hyp.-Ali. Langiais et al à Dame Vve A. Langiais.
Quittance droits-P. du 11ev. à Suce. ,Dame Bleaulé d. dis.

Li/j ind. 1758, St-Sauveur.
Quittance cie droits-P. (lu 11ev. à Succ. Dame Clov. Beaulé;,

G. dis. 1/, ind. 1758 St-Sauveur.
Ventle--IA. Buirque .1 Liguloni Oueilet, 2098-14f), St-Sauveur,
Vente-J.os. Bédard -à Jos. Bègin, 622, St-Sauveur.
obligation -J1o.Bégin à Eiz. Turent te, V.2, .St,-gauveuT.
Déclaration- -Raph. Filion.
Obligation-Vict. Bernier à DUle L. Bernier, 1968-30 St-Seu-

velir.
Suh.-Dame réger (ielly à Jasl. Gagnon, par J. A. Cloutier,

446 St-Roch.
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Vent&-Iimgl. Cauchon à L. Letellier, 87584-8-B et pas 8-C,'
Montcalm

Prir-Léon Nadeau à 1. Oui. Lamontagne, 3093, St-Jean.
Vente-I.e Alp. Richard fils à Jas. Richard son frère, 611-94,

p. 96 ist-Rch. N.
Quttauee-Dlle Eruder Patry à Dli. E»va Patry.
Quttance---Nap. Richard à; Emm. Richard.

bligation-Dr C. R. Paquin à Soc. Prèta et Plac. Québec,
3913 P. E. 3b1G, 5914, 1915, 3815-1, Montcalm.

Vente-Cyr Bussl8res à J. Erm. Blouin, 2341-o, p. 267, .St-Su-
VeuL

Décartlou-Dame Vve Ph. Vallerand à R6g. de Québec, % de
Yi id. 177, St-Bauveur.

Quittance du P. du Bey, à Bacc Ph. Vallersmd 1776, Saint-
Sauveur.

Wilgstion-B;ug. Frenette C à. Pop. St-Mala, 2341c 183, 134,
St-Sauveur.

Quttance-S. Jos. Myrand à Bug. Frenette.
Vente-Fél. Grenier à Odilon Drapeau, p. 41:1 Beauport.
Quttance-Dame Vve Lortie et vir à Alb. Donaldson.
Marlage-J.-Bte Gosselin à Dlle Marie An. Roy.
Mfariage-J. AIfL Guay à Dlie Val. Petit.
!3ubreg,--Thos. J. Moore 4 AMit. Oauln par Bd. B. Gagné, M9i

Palais.
Tetemt-Vlct. Çhâteaxwer.t.
Déclaration--Geo. A. Chàteauvert, 2768 St-Louis, 4032 4033

4034 3926 3927 Montcalmn, 3212 St-Jean, 236 237 238 St-
Sauveur, 82 32A 33 N-D de Québec, 50 53 55 56 57 581l-c
D. E..et F 60 61 N-D de QuébecI 550 551 553 Anc. Lorette,
216 216o 206 Sillery, 373 373 St-Foye, 164B 165 St-Filix.

T«ement-Onés. Chàteauvert.
Déclaration--O. A. Ch&teauvert. Les mêmes lots que ci-haut.
Quittance--Dàme Vve Oeo. Frenette et ai à Sfucc. M. ,l. Côté.
Vente--Jos. Boyle et ai là Qv. Lévesque dit Lafrance, 1308 St-

8auveur.
D6claration>-Alp. Douane, 1874.
Délaration-Dame Fort. Bernier, Georgians Angelina Tur-

geon, %' iùd. 979, 8t-Sauveur.
Quittance.-P. du Bey. à Suce. Adéline Turgeon, I/, ld. St-

Sauveur.
Quittance.-Rêvd. Geo. Noel Pelletier, ptre, à Bd. Picher.
Quittance-Jas. Gravel à Aif. Miller.
Quittance-Ed. Picher à F. X. Ljalîbert6.
Main-levée--The Nat.- Cartage et vir The Canada Cernent Co.
Jugement et avis-H. Lafoutaine va C. E. Marchand et ai, 19

et 20, bloc 17, A-mos.
Vente--Dame Nare. Malouin à Jo8 . Paquet, 1j38-1 St-Sauveur.
Bail-OGeo. Lavole à l'abbé Célestin Fillon, ICI& J-C.
Quittance-Dwxne Cyr F. Delige à Dame N. Malouin.
Quittance-Le Gouv. Pfov. de Québec à 011v. Moisan, 775 774

809, p. 812 Anc. Lorette.
Quittancl*-ÂArth. Dotouche à J. 0. 'Montreu il.
Qulttane-Ap. Guillot à Nap. Parent.
Vente-P. Od. Binet à J. Alp. Bl-net, p. 768 Beauport.
Vente-Dame Vve Art. Parent à Géd. Duasault, 1682 J-C.
OUligation--G. Dussanit à Le Prêt Hypothécaire, 1682 J-C.
Mariage-O(ea. Marcoux à Dlle Ait. Marcoux.
Obligation-E. C. Maleufant à la C. Pap. de Québec, 3586-3 et

pasu. SU&$- St-ean.
Quittaoce-Ant. Drolet à P. E. Dialenfant
Quittance de droits-P. du Rev. à Suce. Dame P. 0. Dassyl

Portugais, 979;et 510 St-R. N.
'Voetb-Om. Michaud à Ainéd. Buteau, 3755-3 38 St-Jean.
CSorect.-J. Alb. Dndemalne à J. A. Thibaudean, 5&-16 16 17,

AmoS..
Droit de pass4.-Dame W. J. Sharpe à Thm Duchaine, 97-61

N-B de Québec.
T«ement,--WII. Dessureault.
Délaration-Dame Célan. Delisie, 9 et 10 bloc Il Macamie,

1 et 2bloc 10-/ i. 27 rg 637 et28 dg7, RoyalEcou-
sillon.

mariage-.-Is P. Léveillée à Due IV. Bartie.
Obligation-Dame Viot. Giroux à J. A. Giroux, 2136 Bt-Pierre.
Quitiane-Buce. Dame Alex. Isemoine à V. Giroux.
MVariage.. X. Sauviat à Dme is flyonnais.
.Qftqoe de droite-P. du Rey, & 8ucè. Dame Delp. Guilllot,

es id. M#5 St>-oeh.
Vet& X~ »cy à CI. Fournier, 2102-280 et 281 &SBaveur.
Vente-Jas Dugal à Art. Gingras, 469 St-8auv'eur.
Vente-le Deiner à Jas. Dugal, 1020 St-Sauveur.
OQbligation-J. J. B. Bédard à C. Pop, Anc. Lorette, 97, 97,

Aue. Lorette.
Obligation-Ach. Galarneau à Aug. Gingrea, 1358 St-Sauveur.

M&tb-JTOs Dueal à Bd. Biloean,, 469 St-Sauveur.

Vente à rémér6é-Geo. Marais à Mlle Vat. Bédard, 1856, 84-
Aauveur,

Conivntlon-w0. A. Bériau à J. L. Lachance, 4368 85 86 87
Montcalrn.

Obligation-Jas DioÙ à Z. DMon, 0103-91 St-Sauveur.
Obligation-F. Plante à Le Ferland 209"-1 et 29 St-6auveur.
Vente-Daine F. X. Fafard Pelletier à 01. BManger et al 45-B

3 N-D des Anges.
Vente-Li Eug. Barrp à L. Roy, 97 54 55 pas sur 63 N-D de

Québec.
Quittance.-Dame Jas. Pagé à F. M2ante.
Quittance-Ed. Bllodeau à Jos. Dugàl.
Quttance--C. Pop. St-Sauveur à Geo. Marais.
Obligation-Art. 01. Glgnac à L. C. Jacques, 7 0 8t-Eoeh.
Transport-Daime E. Paquet Verret à Dame Ousy borlon,

441 15 et 16 et 50 309 et 810 St-Boch N. 3475 8476 St-
jean.

0

Renseignements de Shebrooke
LNREGISTREMENTS AU BUREAU D'ENBEGi8TREmmT

DE LA DIVISION DE SHERBROOKE

pendant la 8emai ne fini8sant le 19 février 1921.

ACTES DE VENTE
W. S. Bell à L. A. Staeey, lots 176 et 177 Lennoxvifle. Prix
. $3.000; $1,000 payés.
D. F. Carrier à J. A. 8avard & Philippe Doyan lot 878 Bat

Prix $7,200 payés.
Jean Gosselin à B. F. Bush, lots 405 & 406 Orford. Prix

$500 payée.
1i. F. Bradley à Frederick Pearson, latta 456 * 657 quartier

Nord.
A. M. Edwards & aI à St. George's Club, partie lot 714 quar-

tier Nord. Prix $9,000; $1,000 payés.
Dame Hugh Con'nor & ni à Arthur Dubois, dot 729-69 quar-

tier Est. Prix $425. payés.
Hierménégilde Poulin à Philibert Audet, partie -lot 51, VUl-

lage de Compton. Prix $1,000; $500 payés.
George Vanier à J. B. Vanier, partie lots 2b, 3a, 3h & part

2a rang 13, Ascot. Prix $1,500 payés.
John Côté à Rémi Côté, part lot 550 Orford. Prix $50 payés.
John Côté à Enile Côté, part lot. 550, ford. Prix $50.

payés.
.11frcd Spry à Kenneth Smiith, lot 1444-203 quartier Sud.

Prix 86,300; 83,300 payés.

HYPOTHEQIES
W. B. Lamiy à G. W. Paige pour $5,000 affectant lot 4, rang

10 et part 4c, rang 9, Coenpton.
Philippe Doyon & J. A. Savard à Dame J. A. Lebiane, pour

$5,000 affectant lot 873 quartier Est.
0. A. Bégin à H. 0. Caniirand pour $3,500 affectant part lot

1460-19 quartier Sud.
0. A. Bégin à Wi'lfrid Lanmy pour 85,000 affectant part lots

241 & 242 quartier Nord.
Darne F. D. Hlewitt à Henry James pour $1,000 affectant lot

1330 quartier Sud.
J. 0. Dufour à Sherbrooke Loan & Mortgage Co. pour 84,500

affectant lot 402, quartier Est.
Hegal Ti-re & Rubber Ca. Ltd à J. S. Stan-for d pour 810,000

affectant part lot 1239 quartier Sud.
Elzéar Marcoux à La Cie Mutuelle d'Ixnnieubies des Can-

tons de l'Est pour $2.000 affectant lots 186, 189, 190, 193
et part lots 191 & 193 Lennoxvllle.

O)vifla Bouchord à La Cie Mutuelle d'Immeubles des Cam-
tons de l'Est pour $920. affectant lot 899-97 et part 899-
94 quartier Est.

Alfred Lanctôt & J. 0. Rayer à La Cie Mutuelle d'Immeu-
bics des Cantons de 1IEst pour $920 affectant parts lots
120 & 121 quartier Centre.

*DECHARGES

Eusêbe Villeneuve à D. F. Carrier de l'hypothèque du 4 oc-
tobre 1918.
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Sherbrooke Loan à Mortgage Co. à R. F. Thomas de l'hypo-.

thèque du 29 novembre 1916.
Dame Joseph Toulouse à Désiré Rodrigue de l'hypothèque

du 10 février 1919.
Louie Beauripgard à George Bourque de l'hypothèque du 4

septembre 1918.
WVkfrid Lamy à 0. A. Bégii de l'hypothèque du 13 octobre

1917.
LoomWo-Ds3in Construction Co. Ltd à .Julius-Nayser.& Co.

de l'hypothèque du 21 janvier 1921.
Dame D. F. Carrier à D. P. Carrier de l'hypothèque du 16

juLi:et 1915.
Succession 0. G. Bryant & ai à W. J. Nutbrown de l'hypo-

thèque du 25 novembre 1919.
G A. Darche à J. O. Dufour des hypothèques du 4 janvier

1919q et du 10 novembre 1919.
O. A. Bégin à J. O. Dufour de l'hypothèque du 27 novembre

1920.
G. F. Dearuisseaux à Ludger Gingras de l'hypothèque du 18

. uiamt 1919.
Constant Bastonere à Antonio Baatonere de l'hypothèque du

1ler Octobre 1917.
5uccession J. S. Mitchell à A. C. Bissel & ai de l'hypothèque

du 18 octobre 1913.
1Ëusèbe Villeneuve à Stanislas Bélanger de l'hypothèque du

13 mars 1919.
$p)charge par Delle Anna Simoneau à Zénon Boissé, déga-

Sgeant part lot 1469-19 quartier Sud.

ACTES DIVERS

Echange entre Zénon Boissé et O. A. Béjrin, ledit Boissé cé-
dant audit Bégin part lot 1469-19 quartier Sud, et ledit
Ilégin cédant audit Baissé le got 147 Orford.

Rectification et vente entre Arthur T. Speid et Damne Ar-
thur T. Speid à Charles S. White, affectant part lote
332 & 334 Lennoxville.

TrYansfert de droits au bail conditionnel par Thomas Het-
!erhxgton.à G. A. Bouchard, affectant lot 408 Orford.*

Bail conditionnel par B. F. Bush à Thomas Hetherington
pour 5 aiç, des lots 405 I& 406 Orford, pour $500 pour
iledit terme, avec option d'achat.

'J'cstarnent de feu Dame Miles Cartinell, avec transmission
affectant [lots 11h & 12h rang 1 Ascot, légués à Miles
Cartineli & al. Reçu du Percepteur du Revenu Provin-
cial déclarant qu'il n'y a pis de dIroits exigibles sur la
succession de Dame Miles Cartmell.

Testament de feu Beamuan F. Hitchcock, avec transmission
affectant part lot 90, village de Compton, -léguée à Dame
Beaman F. Hitchocock. Reçu dii Percepteur du Revenu
Provincial déclarant qu'il n'y a pas de droits exigibles
sur la succession de Beamian F. Hitchcock.

Testament de feu Dame T.héodore Dufour, avec transmis-
-sien affectant parts lot 476 quartier Est, légués à J:'
Oliva Dufour, Ernestine Dufour, Elisée Dufour et Léon
Dufour. Reçu du Percepteur du Revenu Provincial dé-
clarant qu'il n'y a pas <le droits exigibles sur la succes-
sion de Dame Théodore Dufour.

D)éclaration de transmission re: succession Dame Joseph
Green. affectant part lot 1303 revenant à son mari, Jo-
seph Green et ses 4 enfants. Reçu du Percepteur du Re-
venu Provincial déclarant qu'il n'y a pas de droits exi-

l gibles sur la succession de Dame Joseph Green.
Donation par François Vallière et épouse, à Napoléon Val-

lière de part lots 757 & 758 quartier Est, sujet à l'en-
tretien leur vie durant des deux donateurs.

ýcte de tutelle dans l'affaire des enfants mineurs de feu
Dame Oliva Boucher, nommant Olive Boucher, tuteur,
et Charles Giivin. subrogé tuteur auxdits mineurs.

(ontrat de mariage entre Orner Marceau et Delle Juie Vé-
zina stipulant séparation de biens.

Contrat de mariage entre George Shores et Dame Petrea
Hansen, veuve de Thomas Smith, stipulant séparation
de biens.

Dissolution de raison socialie par Théodore Xasteroulis soud
le nom de "Royal Café".

\vis d'incorporation de "Sherbrooke-Saguenay Mica Limitée".
\cte de société par Oscar H. Bruneau e- Hector N. Brien

sous -la raison sociale de "Bruneau & Brien".

. BREFS EMIS EN COUR SUPERIEURE

i odère & Fils Ltd vs W. J. Prinn, Lenmoxville, $250.54.
\Leclair vs L. Gervais, Sherbrooke, $101.95.
.l Maguire vs F. Tarte, Ascot, $500.00.

Y. Fang va M. Kee, 8herbroooe, $150.00.
A Gendron va F. Audet, St-Damlen, $1,665.94.
B1. Bélanger vs T. H. Mallhot, BrxnnptonvL1ie, $409.30.
Mt. Ailaire & al va Prudential Life Inn., Nfiak 8.. 5,000.
Légaré Auto & Supply vs C. Fortin, -Rock-Iusand, $2,500.00.
1)en.ault G. & P. Co. va D. 8lmnoneai;, Sherbrooke, $199.10.
F. A. Hurd vs F. A. Wilder, Eaton; $174.90.
D). Paquette vs A. Simoneau, Ma.gog, $199.00.
J. P. BrouiLlet 4 ai va F.* Beauleu, Sherbrooke, $141.66.
0. Gagnon va E. Pinard, Sherbrooke, $670.00.
T. Martin va T. Beauilleu, Megantic, $169A.40
Dame A. Blouin va A. Lehoux, Leeds, $625.00.
M. Grahamn va Corporation de 8Statown, 81,00.
(Glrois.rd Ltd va G. S. Burt, Melbourne, 8324.
T. Gloude vu E. Lemay, Bromptonville, $375.00.
F. E. Morriasette vu U. Roy, St-Fra-X. de Brompton, $305.47.
J. A. Beaudoin va F. Théberge, Stoke, $158.78.

BREFS EMIS EN COUR DE CIRCUIT

Agence Meroantile Est va G. Lavigne, Obartiervllle, $49.00.
L. I)ubé va Cor oration du Canton d'Baton, $25.40.
G. & G. Ltd* iP. Grondin, Paquetteville, Ç4.
A. Richer vs A. J. Trudeau, Sherbrooke, 855.00.
J. A. Leblanc vu L. Lemelin, Thetford M3nes, 86.00.
J. H. Lemay & al Ys P. Lemay, Sherbrooke, $29.10.
J. H. Lemay & al vs G. Couture, Sherbrooke, 84U377.
('ie de Placements va W. BoWnard, St-Fortun.t, 840.65.
('le de Placements vs A. Leblanc, St-Fortunat, $49.55.
Cie de Placements vs N. Girard, &t-Fortunat, $65.10.
1. Salais vs J. Nicholson, Sherbrooke, $55.90.
J. P. Brouillet va D. F. Bédard, Richmnond, $77.70.
B. Black vs S. Prytag, Sherbrooke, $40.00.
r. Dumas ve A. Néron, Sherbrooke, 87.25.
,%. A. Gunning vs E. W. Stewart, Sherbrooke, $20.78.
E. Roy vs H. Gendron, Coaticook, 886.66.
Dine A. Blouin vs A. Chaltftn, Ste-Anastdale, $30.00.
I>me A. Illouin vs P. Chaltran, Ste-Anastaaie, $90.00.
D. M. MacDonald vs G. Poirier, Megantic, $42.62.
D. M.%. M,%acDonalfd va J. Fournier, Marston, $44.25.
J1. MI. Sargent vs L. J. 'Mercier, &t-Isidore, $45.29.
J. Nicol & al vs C. Genest, Thetford Mimes, $28.55.
P. Tr. Provision Co. vs Geo. Russell, Sayabec, $8.26.
E. A. Bernard & ai vs A. St-Amand, Sherbrookae, $48.19.
J. S. Broderick vs D. E. M.%atheson, Sherbrooke, $67.69.
l)ine M.%. J. Woodward vs J. Wasses, Sherbrookoe, $7.00.
J. Lurstin vs W. Boucher, Sherbrooke, $25.00.
<)cean Mîills ltd va T. H. Mailhot, Bromptonville, $35.08.
P. Harper vs A. N. Todd, Newport, $99.00.
.1. P. Brouillet vs J. Dumont, Asbestos, $19.09.
1). W. Stenson vs W. A. Dady, Derby Line, Vt.. $18.60.
.i. E. Gariépy & ai vs A. Vachon, Dittoný $31.94.
F.. If. Hébert & ail va R. O. Daiis ê al, Sherbrooke, $43.04.
N. F. LaPiche vs A. X. Biais, Stoke, $30.76.
.1. A. Dolan vs W. H. Gates, Cookshire, $93.75.
G~. & G. Ltd vs L. E. Boutin, St-flédéon, $23.49.
G. & Ci. ltd vs; J. M. Stevens e- al, Bedford, $3n.06.
B1anqýie Canadienne du Commerce va A. Leéblanc, St-For-

tunat, $90.50.
J. A. (Côté va H. Martin, St-Félix, $87.95.

0

Nouveaux Déposants sous la Loi Laconîbe.

Ddpo8ant

Archamibau(flt, J. A.
Cardinal, Wilfrid,
Chartrand, Flzéar,
D esrochers, P.
Dufresne, Alex.,
Evang', J. K..
Glodard, Jos.
Hurteau, Dame Louis,
Lebeaiu, J. H.
Leblane, Roméo,
Lemay, Jo. Alfred,
M.Najean, David,
l'aquin, Joseph,

Patron

Mayor Hill Auto Service.
W. Lamarre & Cie.
Banque d'Epargne.
W. Ir Taylor Ltd.

Cité de Lachine.
United Shoe Macbisery.

Azilde Lanarche.
i Aird & Son.

Wilfrid Carrière Co.
Hetona Chemiei Co.

Tétrault Shoe Co. Ltd.
O. Martineau & Fils.
J. Eveleigh Co. Ltd.
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Renseignements des Trois-R'iires
BUREAU D'ENRDGIgBtREMENT

CITE ET DISTRICT DES TROIB-RIVI:ERES

Semaine du 15 au 22 récrier.

Vente--L.-Phi. Desaunieru à F. X. Vanance.
%lente-EvLriate GareSau à Alcide Champagne.
Vente-T. Henry Argaài à Fred. J. Arguil.
N'ente-Ernest Vincent à Denis Gélinaa.
V'ente-Elzéar Délioi. à Nainey M. Nassif & ai.
Vente-Jean Doucet vu A. A. Wickenden.
Vente-S8ucc. Ludger Jolin à L. D. Durand & V. Abran.

é.- Vente-Egide Houle à Orner Gélinas.
Vente--Dme Joséphine Caron à lale Gélinas.
Vente-Polycarpe Biais à Adjutor Biais.
Vente-C. E. Paquet à Edouard Slmard.
N'ente-Nazaire Ricard père à Philias Huard.
Vente-Arthur Houle à Ephroen Gadbois.
Vente-Dougias Baxter à Bertrand D. Bazter.
Obligation-Jou BManchette à A. Savoie & A. Duhaime..
Obiigetion-L. D. Durand & V. Abran à Caisse Populare

des Trois-Rivières.
Obigaton-Frank Martel & ux., à D. Chenevert.
Obligation-Sévère Germain à Guillaume Courtois.
Quittance-Zoé Vadeboncoeur à Thomas Burham.
Quittance-The Shawinigan Water & Power Co. à Stanisias

Boucher.
Quitta.nce- -Victor T.emay à Ernest Vincent.
Quittance-Crporation des Trois-Rivières à Three-Rivers

Industrial Co. Lirmited.
Quittance-Cho Durnoulin à Joseph Hamnel.
Quittance--Napoléon Gauvin à Narcisse Veillette.
Quittance--Corporation des TroisRivières à Three-Rlvers

Industriai -Company Linited.
Quittanoe-.D. Chenevert à Frank Martel.
Quittance-François Lamnbert à Adéflard Gi«uère.

- Quittance-Benjamin Paquet à Etienne Lefebvre.
Déclaration sociale: Béliveau & Fournier.
Vente-OsGés. Bellemare à Alblny Locerte.
Vente-Arthur Wolford à Lucien Ljoie.
Vente-Vve François Carie à Arthur Wolford.
Vente-Succession Anna Nobert à L. Phil. Nobert.
Vente.-Joseph 'Richard à Mary Cour.y & Nesoif Micheîl.
Vente-Ferdinand Dechêne à L. W. Lloyd & F. Doré.
Vente-J, O. H. Ricard à Ernest Desroches.
Vente-Jos Trussard à J. B. Leduc.
Obligation-Lionel et Henri Dufresne à Joseph Dufresne.
Obligation-Nafflon Verner à Marie-Anne Dagneau.
Obligation-Emlle Gélins à Cléophas Déziel.
flbligatlon-Ludger Signan à Alfred Wellard.
Quittance-Percepteur dui Revenu à Suce. Albiny Lacerte.
Quittance-Percp. du 'Revenu à Suce. Vve Geo. Dufresne.
Quittance-erep. du Revenu à Succ. Diana Lemsy.
Q- ttanc- Camille Barrette à Viateur Barrette.
Quttance--nobert & Dugré àt Théophile BeUeville.
Quittance--Hector Bastarache à Arthur Lat4ur.
Quitt'anre-A.rthtir Wolford à Vve Frs Carle.
Quittance- Théophile Marchand à Emile (lélinas.
Quittance-David Girard esq.. à Tsae Gflinas.
Tueent-Torenh Chevalier Ys M. Anna Bélaond & vir.

cglaratioiN soc.ile: La Compagnie de Blouses St-Maurice.
Tr.anort-Tref fié Marcotte à Henri Sansfaçon.
IHypothMcue-A.lbert Hamne à Ludger MaRsicotte.
V'ente-Hyacinthe Bournival à Philippe Bournival.
Vente-Albert Marchand à Albert Hill.
C)bigatioxx-Odilon Carbonneau il Alf red Bournivai.
Quittance-Roy & Darveau à F. X. Faucher.
Quittance-meranda Quesnel à Frank Trépanier.
Ouittance-Jos Bourgon à Frank Trépanier.
Donatlon-Dme Théodule Alflard à Eugène Alard.
Jiugeinent.-PhiIias Ferron à Marie-Anna Béiaxid.

JUGEMENTS-COUIR SUPERTEURE. ET DE CIRCUIT

Rodol1phe Chartier vs JoSeph Beaurivage. Grand'Mère, $233.
C. W. Lindsay vu Léonidas Biais, Rloberval, $40.00.

H. A. Freednian vis L. P. Dessuiniers, T.-Riviéres, $35130.
Arthur Héon vs Joseph Lafond, Cap de la Madeleine, 83.71.
Soter Mongrain vs Sylva Veillet, St-Tite, $52.70.

0

Renseignements d'Artbabaska
ACTES ENREGISTRES AU BUREAU D'ENREGISTMENT

D'ARTHABASKA.

du 14 au 19 février 1921.

Vente-Arthiur Bédard à Alolde Fréchette. p. 364, St-Nor-
bert, 11400-$800. si/c.

Vente-Azado Fréchette à Arthur Bédard, 363, 8t-Norbert,
$4000; 82000 aid.

Cession de privUlfges-Shawinigan W. & P. Co. à Continental
H. .L. Co. sur 84 lots dans 8tanfold, St-Norbert et 8We
Victoire.

Vente-Hector Côté à Joseph Poliquin, 10b, Se rang, Stan-
fold, $1800.-$600 a/c.

Vente-Joeeph Vachoir, père à Napoléon Vachon, AS, Oe
rang, Stanfold, $3000. dues.

Cesslon-Eugène Biais et Léon Harnel à Corporation d
Stanfold, AI, 10e rang et 14a, lie rang Stoanfold. ~

'restament--Mme ThaÎs Provencher à Cyriae Brunelle, 1 md.
403 et p. e. 277, Budstrode.

Donation-Cyriae Brunelle à Josaphat Brunelle, 403, Bul-
utrode.

Vente à réméré-Philippe Cyrenne à Cyriac Brunefle, 389,
Biiiatrode, 8900.

Vente--Mme Caroline Dubois à Joseph Jean LandMy 620,
Bulatrode, $800.paes

Vente-Onésiphore Courtois à Edouard Roule, 459-129, Ste-
Victoire, $3000w-8$1500 a/c.

Obigation-Edouard Houle à Rosaire Houle, *459-129, Ste-
Victoire, $1000.

N'ente-Caàixte Richard à Johnny Bergeron, 603, Bulstrode,
8400.-payées.

0

ACTEFZMEMEIS¶1RE AU BUREAU D'ENREQlE-
MEDNT D'KRTHABABSKA

du 31 au 26 février 1021.

Transport-Hector Laroche à Amnédée Deapeult, sur Dosithé
Héroux, $700.

Vente--Aifred Nadeau à Lue Nadeau, 39 à 42, &t-Christophe,
$5,200, dûes.

Bail à rente-Paul Tourigny à Evangéliste Isabelle, p. 400,
Ste-Victoire, $24 par an.

V'ente-François Carrier à Arthur Carrier, 9a, le rgBland-
ford, $25, dûes.

Transport,-Jacques Chouinard à Ernest Roy, sur Henri Roy,
$1,300.

Vente--James Robert Meagher à James Albert Meagher,
p. 493, Ste-Victoire, $800, $80 a/c.

Vente-Euchariste Valois à Dominique P. de Courvsj, 176,
177, p. 178 et p. 199, Bulstrode, $11,000, $1,200 B/e.

Vente-Mme Eugénie Béliveau à Armand Gaudet, p. 454,
Ste-Vitoire, $1,000, $750 a/c.

Vente--GCédéon Beauchesne à Eniile Chénard, 518 et p. o.
5177, Bulstrode, $1ý150, $750 a/c.

Vente-Johniny BManchette à Albert Mqarie, p. 400, Sainte.
Victoire, $50 payées.

V'ete--Théodore Roy à Lue Dubois, p. 384, 1St-Norbert, $450
dues.

Bail à rente-Théodore Roy à Lue Dubois, p. 433 et p. 434,
8tNorbert, $12 par en.

Don. transport-Isaie Desruisseaux à Joseph Richard, sur
Eugène Fournier, $450.

Vente-Arthur St-Pierre à Hervey Beaudet, p. n. o. 405, 8t-
Norbert, $1,000,200 a/c.

Testaanent-EUooré Blanchet à 'Mme M. Louise Bermier,
p. n. e. 177 et 1/j ind. p. 177, 178 et 179, ArthabaïskaviJle.
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240 0/o Brut!
Le bénéfice moyen du détaillant sur
les tabacs Macdonald est de 20 p. c.

S'il renouvelle son stock de Mac-
donald seulement une fois par mois,
cela veut dire 240 p. c. de bénéfice
BRUT dans l'année.
l n'y a pas de raison pour que votre
stock de Macdonald ne se renouvelle
pas beaucoup plus souvent qu'une
fois par mois.

Avec sa demande normale énorme,
augmentée encore considérablement
par sa publicité nationale, le Mac-
donald est à moitié vendu avant
d'arriver à votre magasin.

Aucun autre tabac ou aucune autre
commodité ne peut procurer au
détaillant des résultats comme le
Macdonald, même à son estimation
minmna.

Faites-en le calcul vous même.

Eni dovNwt am annonMia, wi voo auntom le "Prx Omamni, vow »M mm«m a Ua f-ê
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LA CONSTRUCTON
BEAUMONT

Itésidence d'été. Pians préparés.
Propriétaire: J. Ed. Paerreault 1 rue
St-<leorgem. Lévis. Architecte: Lo-
renzo Auger, 39 rue St-Jean, QuEiiec.

BONSECOURS
.oîîmiminns demandées pour école

no0,000. Secrétaire trésorier de la
Voisimlasion sol1airet Michel Moreau.
Enitrepreneur général: J. Colin, Iti-
vière dii Linup. êouifli5ions reçues par
la commission scolaire pour électri-
cité, plomuberie et chuffage. Pas de
date dle clôture. P-lans et spécifiesa-
thots à la commiasion scelare.

CAP DE LA MADELEINE
Atelier de plonberie et salle publi-

que $10,000, rues Notre-Dame et 81-
(ocorges. Propriétaire: H. Massicotte
& Frères Iue. Architecte non encore
désigné.

HRidence $5,000 rue Napoléon. Pro-
priétaire: Conseil municipal. 6urmn-
tendivnt: U. W. Rou.sseau. Secrétaire-
trésorier: Philippe Bouilianne. Archi-
teete: Jules Caron, 21 rue Stt-Joeeph,
Troig-Rivières. Entrepreneur gén6ral:
0. Bergeron, Cap de la Madeleine.
Peinture: P. St-Plerre, rue 81-Thomas.

Résidence $5,000 rue Napoléon. Pro-
priétaire: Conseil Mumdicipal. Surin-
tendant: U. W. Rousseau. Architecte:
Jules Caron, 21 rue 8t-Joseph, Trois-
ltiières. Entrepreneur général: Pierre
Dubois. Cap de la Madeleine. Pein-
ture: Jos Garneau.

Rtésidence $5,000 rue St4oseph. Pro-
priétaire: Conseil municipal. Surin-
tendant: U. W. Rousseau. Architecte:
Jules Caron, 21 rue St-Joseph, Trois-
Rivières. Entrepreneur général: Al-
bert Gagnon, Cap de la Madeleine.
Peinture: P. St-Pierre, rue St-Tho-
mna.

Magasin, Saille publique et bureau
$20,000 rues du Sanctuaire et Notre-
Dame. Propriétaire: Isaïe de Glraud-
moint. rue Notre-Damn. Travaux à
faire à la journée. Contrat à accorder
pour maçonnerie, électricité et plain-
lx-rie.

Magasins et logement@ $12,000, rues
St-Joseph et Notre-Dame. Proprié-
taire: Inale de Grandmont, rue Notre-
Dame. Travaux à faire à la journée.
(ontrat à accorder pour maçonnerie,
éle"tricté et plomberie.

Rfiàeme $5,000 rue St-Joaeph. Pro-
prIétaire: Conseil municipal. Secré-
taire-trésorier : Philppe Boulianne.
Arohîtetéte: Jules Caron, si rue-Bt-Jo-
Bept4,*Trcas-Rivières. Entrepreneur gé-
néral: P. [amolitagne, Cap de da Ma-
deW«!fe., Peinture: Joe Garneau.

EI4Y NORD
Ecolie à .l'étude. Secrétaire-troaorier

de la commission scoaire: Ir. . La-
plante, South Durham, P.Q.'

HEULL
Agrandissement de l'école St-Jean-

Baptiste, 850,000, rue St-Henri. Pré-
priétaire : La 'Comission Spoletre.
Architectes: Brodeur & e P&o, T3ae-
nue de l'Hôtel de Ville. Les travaux
scroïÏt probablement commencés cet
été.

F.cole $45,000, rTues Bèrry. Bipiet et
Diirocher. 'Propriétaire: Comission
scolaire. Architectes: Brodeur & Pi-
flon. 63 avenue de 1PHôtel de Ville.

INVERNESS -

A l'étude, école. Secrétaire trésorier
<le la commission scolaire: Geo. Pelle-
tisr. >. .

LACHINE
Cottage. Propriétaire: H. IL, Pater-

son, 138, Slême avenue. Architectes:
(Cardinal & Beauelhamp, 20 rue 8t-Jac-
queai, Mbitntrëal. Soîrmihuions- reçues
par architectes sans date de clôture.
iPlans et spéclfinations chez les archi-
tAeteu.

Ni'agnuin départeomental $30,000. Pro-
priétaire: J. O. Te'ssier, 118, 10éûme
aivenue. Architectes: Cardinal & Beau-
td.nmîî 28 rue &t-Jacques, Mon.tréal.

LE VIS
Remise à tramways détruite par de

feu, rtue Fraser. Propriétaire: Levis
Tramway. Gérant: K. E. Weyman, 45
rise Commerciale. Sera reconstruite
aui printemps. Pertes: $300,000.

OUTREMONT
MNaisqon à appartements (0 flats).

Coin de la rue Foirmount et de l'ave-
nue de l'Epée. Architecte: J. A. Larue,
74 rue St-Jacques. Soumissions seront
demandées par l'architecte vers le mi-
lien de mars.

QUEBEC
Agrandissement de l'élévateur à

grain 81,000,000. Propriétaire: Com-
ission du Port de Québiec. Ingénieur:

Gcc. Boswell. Secrétaire-trésorier:
Chas. Tinith.

ST-ANDRE D'ACTON
Ecole à J'étude. Secrétaire-réso-

rier de la commission scalaire: J. A.
Decelles, Acton Vale.

STE-ANGELE DE LAVAL
2 magasIns et 3 logements, $15,000.

Propriétaire: Dr Racuil Doucet. Tra-
vaux à faire à la journée. Fournaise,
plomberie, agencement Intérieur; plan-
elier et quincaillerie non achetés.

r-fsldenoe $6,000. Propriétaire: Emi-
le Poliquin, Chemin National. Entre-
preneurs généraux: Trottier, Ville-
neuve & Lacroix, rue Lejeune, Trois-
Rivières.

STE-ANNE DE BELLEVUE
Réparations à résidence. Proprié-

taire: R. Kragner, 46 rue Overdale,
Montréal. Les réparations seront fai.
tcs au pýrintemps. Le propriétaire de-
mande Immnédiatement prix pour 1,000
briques.

ST-fHYACINrTmF
Eg!1le à l'étude. Propriétaire: Con-

grégation de la Paroisse. Prêtre: Rév.
Frs Langieier. Ce projet sera ais à
exécution au printempsri.

ST-JEAN
Fabirique de registres, sso,ooo). pro-

Prietaire: Dominion Blank Book Co.,
E&rthiervifle Admninistrateur.gfrant.
G. A. Savoy, Hôtel Place Viger, Mont-
r-éal. Architecte: L. W. Bourassa, 107
ruef Champlain, St-Jean. Entrepreneu-r
général: P. Trahan, rue St-Jean. Mn
çonrlerie: C. Mailhot, Iberville, P. Q.
(outrats 9 accorder pour toiture en
acier, électricité, Plomberie, chauf-
fage, plâtrage 'et peinture.

STE-PERPETIJE
Ecole à l'étude. Secrétaire-trésorier

de la commission scolaire: Germain
St-Pierre.

STE PHILOMEIoE DE
FORTIERVILLE

Sou1missions' demandées pour pont
en béton. Propriétaire: Conseil muni-
cipaJ. Ingénieur: I. E. Vallée, Minis.
tJre des Travaux Publics, Edifice du

U.NE, SESSION
DE LA COUR DU BANC DU- ROI

ayant juridiction criminelle dans et
pour le district de Montrigal, me tien-
dra au palais de justice, en la"Cité de
Montréal.

LE MARDI, 1cr MARS
prochain, à DIX heures

du matin.
EN CONSEQUENCE, je donne avis

public à tous ceux qui auront à pour..
suivre aucune rrsonne maintenant
détenue dans la prison commune de
ce district et à toutes les autres par.
somutes qu'elles y soient présentes.

JE DONNE AVIS AU88J & tous lus
juge de paix, coroners et aents de
la paix, pour' le district su.it, quils
aient à s'y trouver avec tous les r,-
corda.

LeShérif,

L. J. LEMIEUX.

Bureau du Shérif,
Montréal, 10 février 1921 -1

Palement, Québec. Secr6tfiir-tréao-i
i 1er: F. Lernay, Ste-Philoenêne de
Fuit itrville. Soumissions reçues par

*le secrétaire trésorier jusqu'au 7
m 'ars. Plians et spécifications chez
l i.g,énieuir et le secrétaire-trésoier.

SLiTAU RECOLLET
2 rô'aidences $6,000. Propriétaire: L.

Clermîont. 2508A rue Esplanade. C~e
lor.i.k-t (lMt être exécut4 sou@ peu.

:IIIE.TFOitl) MINES
(:îrîîge, rue' Notre-Dame. Proprié-

Udre: le. %V. Whoalet. Plans eni prépa-
raitioni.

Ganrage (Marchanda d'auto.) $6,000.
P'ropriétairesi: (lagnon * Codère. Se-
erMe~ine-tr<é4orler: Alfred Gagnon. Les
irmv aux tie commenceront pas avant
l'auitomine prochain.

iAIgelnentài $5,000, rue-S.>eri
P'rop.riétaire: Nazaire Couture.

VALLEYFIELD
L:eileflce $25,000. Propriétafr: L

(lîjeoine, 140 rue St-Denls, Montréal.
Ce p.rojet sera mis à exécution. cet

WESTMOUNT
Maison à appartements à l'étudè,,'

rue Ste-Catherine Ouest. Propii6tu-M<
re: S. Bouflkhnd, 673 avenuie de l'Èôted
de Ville, Montréal.

Transformation. de logements en
appartements. Propriétaire: Win. J.
O reer, 4289 rue Dorrhester Ouest.
Travaux commenceront vers le 1er
mai. Propriétaire recevra prix pour
inatonnerle, charpente, plomnberie,
pliÎtrage, peinture et vitrerie vers la

ind'avrl.

65-li
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PEINTURE ELASTIQUE AU CARBONE
EVERJET

Une peinture noire au carbone pour les usages indus-
triels. Aucune autre peinture sur le marché canadien n'a
jamais joui de la même popularité ni répondu à autant
'de demandes dans le monde industriel, qu'Everjet qui a
été mise sur le marché par nos chimiste, i y a à peine

gi- dix ans.

Nous ne fabriquons aucun produit que nous puissions
recommander plus complètement. Pour employer sur toutes

sortes de bois ou de métal, particulièrement sur des objets soumis
à des conditions rigoureuses, à employer sur les chaudières, che-
minées, machineries, tuyauteries; de fait sur -les ouvrages métal-
liques de toutes sortes. Elle est également largement employée
pour peindre les toitures en métal. Elle résiste avec succès à l'ac-
tion corrosive des acides, alcalis, fumées et vapeurs et dure indéfi-
niment malgré les conditions les plus défavorables auxquelles elle
peut être exposée.

Elle est largement employée par les grands établissements ma-
nufacturiers, les chemins de fer, etc... dans tout le Canada, et elle
a été agréée par quelques-uns des ingénieurs les plus éminents.

Emballée en: Boites lithographiées de 1 Gallon (caisses d'une
douzaine); Boites de 5 Gallons; ½ barils (environ 20 gallons),
barils (environ 40 gallons).

MWJ0 Eujetajut du
aualu de Gde aux
euwago mmm4mIue

WINNIPE6, VANCOUVE• h
HAUFAX, N. E. COMPaay

LIMITEO

MONTREAL, TORONTO,
ST. JOHN, N. IL

L 'HOMME qui ach'ète les produits Barrett les achète ordinairement chez un détaillant Le détaillanttient ces proauits parce qu'il sait qui les fait et ce qu'ils sont. Il sait aussi que la réputation de
la Compagnie Barrett dans tout le Dominion, fait sa propre réputation dans la localité et qu'elle augî
mente ses ventes, ses bénéfices et sa renommée pour la qualité et les prix raisonnables.

Les consommateurs peuvent vous juger, M. le Détaillant, d'après les produits que vous tenez.
Les produits Barrett sur votre comptoir leur diront que vous êtes l'homme avec lequel ils tiennent à faire
affaire.

Las Itrmuot
«Me mi ïuamt
ne ft wuikatD
eew la wouUL

Ciment liquide à couverture EverlasticrnP DOUR refaire la surface des à la moisissure, aux acides, aux alcalis et &Di fi-
i vieilles toitures usées, cau- mées. Ajoute de nouvelles années de service à un
choutées ou en feutre goudronné' toit usagé à peu de frais.
voici en plein l'article.

Arrive prêt à l'usage, est facile Le ciment liquide à couverture Everlastic for-
à appliquer et forme une surface me une classe à part parmi les matériaux de I&-

unie, résistante et durable qui résiste obstinément paration pour couvertures.

à

8

1

'I
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LES TRIBUNAUX
JTJ<IEMENTS EN COUR SUPERIETJRE

Alex. Geier vs A. Il. llnas, Mont-
réal. $232.

If. Il. Drunimnd vaScces4loi Duin-
canc.I)onald, Mont réall, $10,942.

J1. %I. 1'yde va W. J. Mycrson, Mont-
r<i-a. $527.

lmretizo fflanger va W. T. Rodden,
Montréal, A. V. Dewalie, Vaudreuil,
ltIodn FiLrii, Voiidreil, $444.

Il. Duchesne vs Albert Payant, Mont-
réal, $120.

La Patrie va R. Vilieoonrt, Montréal,
$1946.

J. 1'. Abed Fortier Ltd va Landora Mo-
reney, bide Arthur Cloutier, A.
Cloutier & Cie, Montréal, $251.

J1. 0. Renaud vs D. Riopel, Montrél,
$194.

Strand Paint Shop Ys Ka8hins Thea-
tre Ltd, Montréal, $500.

îL.garé Auto & Supply Co., Ltd vs Hen-
ri Jodoin, Montréal, $1100.

Gu4t Derners vs G. Lespérance, Mont-
réal, $108.

Jos Ward & Go. va M. Livishitz, Mont-
réal, $176.

El',p. Ethier va Léon Drouin, Montréal,
$234. .

Afféix Juteau va Jules Villeneuve,
Montréal, $105.

If. V3. Clogg va J. F. Chartier, Ernest
!Viau, Montréati,'$100.

(kt-rage Central Ltée vs J. A. Viau,
1Montréal, 4668.

rJ. A. Iandry vs Herman B. Rokit,
nian Architectural Iron Works,
Montréal, $700.

Ingersol Packing Co., Ltd vs W. S.
'Oo<rdon, Montréal, $751.

McLennan Luinher Co. Ltd va Ives Mo-
derm Bedstead Co., Ltd, Montréal,
$151.

'Mac'Kny Reaity Inc. vs Fred Laroc-
que, Montréal, $165.-

* Win. Tinuoi vs Paul H. Roberts, Mont-
Mréal, $109.
Standard Silver Co., of Toronto, Ltd,

vs4 J. C. Watson, Montréal, $102.
%V . Pilon va J. 0. Fourmnier, Mont-

réal, $234.
Northern Fllectric Ca. Ltd va Corp.

ViIib' Pointe-aux-Tremn1es,- $346.
f'. A. Bullock vs I. Berman, Montréal;,

$70.
J. IV. Fletcher va Howard F. Harding,

St-Hubeilt, $280.
R. -L. deMartigny vs A. Vaillancourt,

- t-Jéroxne, $175.
ixgaré Auto & Suprdy Co., Ltd vs P.

E. Guay, Moptréal,.$971.
Lorenzo Brien vs Roch Brien, Mont-

rénal $125.
Joas Aubin va Wm. Davies Co., Ltd,

fontréal, $385.
Ed. Fournier va Ferd. Jean, Jonquiè-

rqes. $152.
Succession Olivier Limoges vs Félix

La pointe. Montréal!. $125.
Frotheninghnffm & Workman Ltd vs

Pnhi'.as Charbonneau, Montréal,
i $167.r% n.i1i Dufouir vs Morris Cohen Man

(..Ltcl, Bell Dress mfg., Co., Mont-
réal, $305.

P. Su nehé6 Reg vs Ueo. Bernier, Mont-

Manx Segal vs Peter Braunetein, $262.
.iè~îewsion Julien Desmarchai» vs Y.

X. Ilobidoux, Verdun, $995.
Petit e- Petit Ltd vs J. E. Clernmont,

MJontréâil, $150.
141)Jorte Martin Ltd vis P. A. Deck,

Cap d'Espoir, $144.
.1. A'. Vaihiancourt MAd v4 R. L. Baril,

Mo<intrô6al, $103.
WouX ('long Kee vs Clnoy Guiang Sin'g,

Miontréal, $512.
.1. Kilin v.s C. A. (lareau, Montréal),

$514.
1. M. îul>itiovitcli LUI va Geo . Du-

l)reuli, Montréal, $16.
Stejîr' Satel vs Julius Rast, Montréal,

$100.
Mr. Silvterstcin- & Bros vs I. Harlig,

Miontréal, $199.
C. A. Lacombe vs E. Simipson, Mont-

réal, $143.
G. Ménard va Corp. Village Abord àt

Plouffie, $350.
De. Laval 1,td vs J. L. E. lhenit, Orner

Futaine. Montréal, $651.
1.rcArbour vs J. A. Archambault,

Montréal, $190.
.Jai Andrain vs Il. Iehrer, Mont-réal,

$178.
WV. lloldsworth vs Roheanu & Gardner,

Il. A. Robeanu, Ben Gardner, Mont-
réa), $257.

A. l'ageau vs J. C. Haig, Montréal),
ý 192.

C. .A. Sharpe vs D. Sutherland, La-
ehine, $132.

Joh n Marrazza vs Mike Federico,
Montréal, $246.

1*d. Pollak Co., of Canada Ltd vs W.
1<ervin, Amos, $287.

S. 0I. Voliquette Ltd vs Prime Tur-
geon, Montréal, $135.

Mde Euig. Dussaieît vs P. Chas Girard,
Montréal, $100.

JTohn lrwin vs Sam Ginsberg, Mont-
réa,, $214.

Sani L. Ogulnik Co. vs L. H. Crombie,
Mirr.tréal, $119.

G~. Bouchard et aI vs André Chatin,
Julien Daoust. Montréal, $148.

St. Maurice Lumber Ca. vs Dom. Iron
& Wrecking Co., Montréal), $1154.

Ls Caron vs Rose-Ana Caron, Mde
lie Drolet. $175.

H. F ontier Cie Ltée vs J. J. Joubert
Ltd, Montréal. $24.

C. Iloch vs A. Lafrenière, Homne Fa-
milr Wet Wasb Laundry, Montréal,
$1600.

Con. Fur Auction Sales Co., Ltd vs L.
1'. Lazare *& Co., Ltd, Montréel,
pour $160 et $170.

CIo St-Aubin vs Donat Leduc, Mont-
reali. $170.

Marntle Lamp of Arn. vs 0. BéWar, St-
Lambert, $252.

3iesgmr & Ledernien Ys H. R. Nouai-
trava, Montréal, $186.

I. (Grenier vs L. G. Remnington, J. B.
Caaboury. Remuington Tire Co., Mont-
réal, $200.

Alex. McKaY ve J. A. Chaput, Mont-
réal), $19.

(Geo. L. Alexander vs Stuart Bowxnan,
M01ntr'eaI, $196.

('on. Packing Co. Ltd vs St. Hubert
P'eople Meat 'Market, Moses Schleiu,
Montréal), $502.

'urney Massey Co., Ltd vs Fred J. ku-
mais. Montréal, $240.

Théo. Lavole vs Eiz. Leduc, Nap. Le-
gaullt. Antpinette Daoust, zotique
1-ed ne. Leduc Daoust & Co., Mont-
réal, $145.

A. Roy vs A. Beaudoin, Montréal, $50.
Il. 'riidel v» J. Deemartes, Ste-Ane

41le C.
M>relltitc'ee Supply Go. vs Har-

ry Stavie, Nlo4ei Litwln, Drolet
!iimst Market Prov. Co., Montréal,
* 179.

(;ixxlwini's Ltd va W. C. Christmnas,
Veyt inouint.

Ili':'rd, Pilerre & Grenier Ltd vs J. E.
Archainheult, Montrés.l, $304.

Erneât Beaitdoin va C. P. 0. Service,
Miontréail.

l)ni. Ilttblier Systeni -of Quelbec, Ltd,
vs- Itiehard James, Richard James
(<o.. Ig',Montréa.l, $299.

b.éa Ilomrgeau vs James B. O'Reilly,
Montréai, $294.

.1 1 EN EN'rs EN COUR DE CIRCUIT

S. Captan et al va Hennri Dalalre, $10.
S. ('mplan et ad vs Alb. Fortier, $12.

l),Advertising Sign Ca. Ltd vs Là.
1'. irtu>bise, $68.

1'. M. Bea,îdoin vs Antoine Brosaau,
$23.

%V. P'aiemient v.4 Télesphore Auger, $39.
L.. luicher vs Israel Raymnond, $35.
Mde 1'. A. Bigaouette vs J. Gibson,

A. Payan vs AML. Tessier, $72.
,%. flitterman & Co., va S. Doiroxi, $23.
F. Ilerreault -va Eug. Courehesne, $80.
If. 'Malo vs A. Demope, $22.
E. Parent vs Art. Bayard, $28.
S. Geplan et al va Horace Chaput, $17.
S. Caplan et al vs Hardd Moore, $40,
S. Caplan et aI vu Aug. Malooin, $45.
S. Caplan et aI vs 0. Sêmréosl, $30.
S. Caplan et al va Ja Lessard, $23.
D. Aronvitch vs Alphonse Charland,

$15.
R. Dumont vs G. Jubinvulle, $48.
Mde Jas Ouellette vs Chs Cluarette,

$19.
H. Archambauit vs Barth~iaexy Ouel.

lette, $25.
N. G. Valiquette Ltý vs Bd. I*joie et

Théophile GulIbault, $18.
G. Lobert vs Alex. Bougie, $31.
F. Lévesque vs Edm. Hodgson, $21.
Bienudoin Ltée vs Roch Plante, $14.
J. A. Decelles vs A. S. Welton, $22.
M. (lirard vs J. A. Hardy, $68.
Mde C. Lanrin et vin vs Alb. Mart1i.

flealu, $15.
A. (iuertin. Ltée vs Afl!. Bas-ton, $34.
Motntreal Dairy Go., Ltd vs A. Gro-

leau, $38.
R. Thouin vs W. Gendron, $30.
J. Duquette vs J. SkeUy, $43.
.Mde L. Dumesnil et.a.vs &rznard

Lanthier, $22.
R. Enrard vs Jas Béland, $35.
L.. Ménard vs J. P. Robitaidie, $33.
E. Deechegneaux vs Eug. Fontaine,

$84.
C. IV. Lizxdsay Ltd va MoYse Pelletier,

.$20.
S. A. McEnroe vs S. W. Davies, $62.
M.L.H. & P. Co. vs Baile Cagpain, $61.

- vs Cha teflonde, $12.
- va Léon Paquin, $38.

J. 1). Poliquin va Art. Cardinal, $19.
IN. .1. hacroix vs Emle P~isy, $25.
J. E. Morin vs Ras-ny alias Henry Her-

Mai, $10.
J1. E. Morin va Alphonse Myette, $26.
A. Côté vs E. E. Wsllaoe, $40.
J. A. Mireault vs Maxime Segnier, $10.
J. E. Canon et al va R. N. SivigaRu $65.
Rel] Tel. Ca. va P. Toulch, $16.
RelII Tel. Co. va A. Boy, $86..
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Vendez la Crême
C'est le produit que voua vendes qui Yoma procure des
ventes.

C'est la crème qui compte pour faire le beurre.

ciT

< -
"LE COUP DE PINCEAU MAGIQUE99

qui a révolutionné la -teinture des chapeaux de paille,
des pantoufles de satin, de la vannerie, etc.-

- et c'test maintenant le bon moment de com-
mander votre provision de RAM-CO ai vous voulu

la profiter des premières affaires.

Il n'y a pas de saison ni d'époque spéciale pour
UAM-OO. Un carton sur votre comptoir voue prou-
vera cette assertion.

'AX
Fabricants

Montrâd,

Efvez maintenant. Aujourd'hui

RAMSAY & SON COMPANY
Canadiens de Peintures *êt Vernis depuis x8,42.

Toronto, Winnipeg, Vancouer.

Des Profits

INSTALLATION POVI Li: PETROLE
Ce modèle No 19 répond parfaitement à von besoins.
La pompe mesure par gallon. tioml-galion ou quart.
Ce genre d'appareil eut un standard depuis des années
et a prouvé maintes fois son Incombustibilité et seu
qualités de producteur de bénéfices.'

Le système Boweer d'èmmxagasinage de l'huile vous
aidera à retirer un bon profit de votre département
d'huile.

Il évite la perte, la détérioration de l'huile et la
contamination d'un atock précieux.

.Il épargne le tempa de votre personnel de vente et
procure un meilleur Service à vos clients.

El Supprime les planchers trempés d'huile et écarté
le danger d'incendie.

Le Système Bowaer est construit pour fournir du
service-i eSt dunrable et permanent. EI mesure
un gallon exactement d'un, coup et montre d'une
façon précise le montant à faire payer pour chaque
quantité dietribuée.

'Sans le Bowser, le Profit sur
1'K le stimpossible.

Demandez-nous notre broch&ure No 20-.E crivez tandis que vous y pensez.

Se F. BOWSERD & COMPANY, Limited
66-68 Avenute fiager- "ROMT.

Bureaur de -vente dans tou les centres. - Reprdsentant8 partout.

mia.~-=

Lapompeà gazoline (fig. 341>
représentée ci-dessus est bien
connue et bien vue des auto-
mobl!lltes de partout. Elle
Pompe par gallon, demi-gal-
Ion, quart ou chopine. Cons-
truite avec ou sans lumière
électrique. Se ferme à clef.
Ùompte, filtre et mesure la
gazoline en la versant dires-
tement dans les automobiles.
s'emploie uYc un réservoir
dans le sous-sol.

En 6crivant aux anniQnqqyrel 1q.V9gI monnnz te #$prix Courant', vous vous assurez un meilleur service.

La obasse. au Renard
et aux malmaux de toutes sortesl est trèa

facile et payante si vous faites mue de

LaReadid
La seule et véritable drogue pour donner
satisfaction aux chasseurs. Nuet pas un
poison. En usage depuis plusieurs années
par les meilleurs chasseurs de la Baie
d'Hudson et du Labrador. Mille témoigne-
ges de satisfaction.

Agents et vendeurs demandés.

Iouoelie de 1 onc .. . *28

plus àl cent pour le port.

Prix spéiaux pour le gros.
Chaque commande doit être accompagnée du
montant. En vente à QUEBE et à MONT-
REAL chez tous les marchands de gros et

les pharmaciens et à

La Ronardioldo XMistassini,
Lrac S-Jeu M. Q.
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Bourrures de, Collier

- "Une once de prévention vaut une livre de Remède"
flScolliers mai ajustés et dles bourrures Inférieures ont mis

M biendes chevaux sur la liste des malades avec des écor-
chures et des meurtrissures.

Un cheval est un actif aussi longtemps qu'il est capable
de faire sa part de travail. Un cheval à l'écurie, qui mange du
grain et du fourrage coûtant cher, est une charge.

LES BOURRS DE COLLER "1TAATCO"1
Brevet Am6ricaln, lep d6oembre 1914. Brevet Canadien, ô avril 1915.

Conserent les chevaux en bon itat
Elles sont largement employées par les fermiers qui com-

prennent que l'efficacité des attelages dépend entièrement de
l'ajustement et du confort des aolliers.

Ecrivez pour avoir le catalogue.

The Amoeican Pad & Textile CO.
CHATHAM, ONTARIO.

Papiers Peints STAUNTON LA FORCE D'UNE HACHE
Tous no, modèles sont en 22 pouce. de large. Cette uni-
formlti làdde largeur permet un bien meileur développe- REIDE DANS SON MANCHE.

met des dessins de aorte que ee papiers excellent Par leur
qualités attrayainte. qu'ils ne vendent plus rapidement et Inci-
tent beoup plus de gens à retapisser leur demeure. TL

Nouveaux dessins à effets de cretonne. d'indienne, de tapis-
aerte, de rayures ou unis dans une varété extraordinaire de
beauté exquise Toutes les qualités de papiers peints @Ont re- vous procure un outil de travail plus solide car
présentées depuis les article. le. meilleur Marohi Jufflauz les MANCHES DE STILL sont faits avec lus
spécilités du plus beau choix. Bordures droite. on ddooupées, meilleurs des bols canadiens&
dans toutes les dernières nouveautés.

LU Y ]PPU11E 0OGE1 de STAUNTON. laU Laveted
eneé inqu'en frappant lebr urueusur la table. lis-

sat le papier exactement et parfaitement rogné Ceaes M an he d S il
épargnent du temps et du travail, sont facilea à poseret an> M a ch s leS-
priment la moitié des ennuie Qui accPUOmget ordlnalr..sef
la pote du paie. surpasse de beaucoup celle des autres marques.

NOu" vou Invitons cordiaieniet à correspçndr ave. Mus. Iy a une raison.
STAIJNTONS' LIMITED Manches de hache, de pie, de masse et de majr-

FABMAM DC PAECRBPEUMteau. Manches Cant Hook and Peavle.
w~c,~q DTOIR -PT Cela pale de vendre les StUD

San.. de vent; Ifontréials Chambre Ne 810 J. IlH. STILI MFG. CO,
EIlice Napplu & Webb, 0ruS VICtOrlo

D. . MATmUI ST-THOMAS - ONTARIO

En 6crivant aux anInOnceurS, si VOUS Mentionnez la "Prix Courant", vous vous assurez un meilleur service.
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C'EST MAINTENANT LE TEMPS DE COMMANDER LES
BOCAUX A CONFITURES

Le prix réduit du sucre va-timuler la demande.

BOCAUX

A

CONFITURES

GARANTIS.

COMMANDEZ

CHEZ VOTRE

FOURNISSEUR

EN GROS.

Achetez pendant que rassortiment de bocaux est complet

DOMINION GLASS COMPANY, LIMITED
FABRICANTS.

Les Outils de Bûcherons
de Pink

Les outils Etalons dans toutes les provin-
ces du Dominion, en Nouvelle-Zélande,
Australie, etc.

Nous manufacturons toutes sortes d'outilà
de bûcheron - Légers et de Bonne Durée.

TELEPH. LONGUE DISTANCE No 87

Demandez notre catalogue et notre liste de prix.

Vendus dans tout le Dominion par tous
les Marchands de ferronnerie en gros et
en détail.

THE

THOS PINK CO., Limited
P B K EauamrlrOUIs DE BUCIEEON I

PEMBROOKE (ONTARIO) - FABRIQUES AU CANADA

En écrivant aux annonceurs, si vous mentionnez le "Prix Courant", vousývous assurez un meilleur service.

_ _
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LA SECURITE DU VOYAGEUR
Nos
LETTRES
de
CREDIT

Voue dlspuss depre.dasm u
dfous.s ca d

e,et su vol
sm u frtisue Meurs omea'
MW$ untr ued~<sm dieili ss du A"

au a le il e vs.o de ase esm

respoadaudslr votre MmId« e ou
serir Nomoutu ucs es à me
ordres. Proflte dus services de

La plus vieille Banque C adenne-Françals
LA BANQUE NATIONALE

vFenue sa 1981-
BaUREtAU cENTAL: QUEDECI QUIL
810 succursale Agisses sa Coudes.

Actif:s plu de Re0AS 0OMm
CORRESPONDNTS DANS ME MNE UIEIML (à)

FEUTRE ET PAPIER
N'InnOT QUELL QUAITIT

Toitures Goudron~ (Rooftlg) Plu à pua.r
s et L. Pshrn o omstructiou Feoutre à Dou-
bler et à Taiuer, Produits de Gouerou, Pmler
à Tapisser et à Imprimer, Papier d'labullsge
Brun et Manille, Toiture eu CaOutchou
lFavorite" et "Ospltor'.

Fabrecanlts du Feutre GeU&MM
dBLACK DIAMOND"

ALEX. MeARTRUR & 00.9 Lhmtdtd
Bureau et Entrts M ru XGM. 1901TAL

Magnut ure de Feutre pour Toiture:
Rues Moreau et Foruytb, MONTENAL

Moulin à Papier: - OLIWE.m P. q

LISTE DE PRIX AUX MARCHANDS

DU TABAC

J. W. BOISVERT
ST-BONIACE, P. Q.

(15 décembre 1920)

No 25, en paquets de 1 lb.....$0.62 la IL
No 30, " 1 lb. et '~lb. 0.65 I
No 30, " 1/6 lb. . . 0.75 d
No 35, 1.1 b. et 1 lb. 0.67 id
No 40, id 1 lb. et Y2 lb. 0.75 i
_ýo 40, id 1/7 lb. .. ... 0.0 i
N o 40, 1/12 lb.. -.. 1.00 d
No 50, 16b.et ,lb. 0.80 id
No 50, " 1/8 lb.. . 0.97
No 60, 1 lb. et lh lb. 0.85
No 60, " 1/9.1b. ., . 1.05.
No 80, 1, 1/y2 et 4 lb. 1.00 i
No 80, " 1/5, 1/10 lb. 1.15
No 100, 1, - / 1 et1 4 lb. 1.10
No 100, "4 1/5, 1/11 lb 1.20

Moins 10% d'escompte.
NET 30 JOURS.

Marchandise f. o. b. - ST-BONIFÂCE.

1'

BANQUE PROVZWNCIAE
DU CANADA

DIVIDENDE TRIMES TRIEL No 69.

AVIS est par les présentes donné qu'un dive
dende de DEUX ET UN QUART POUR CENT
(21/4,%), étant au taux de NEUF POUR CENT
(9%7) l'an, sur les actions anciennes et nouvel-
les entièrement libérées de cette Institution, a
été déclaré pour le trimestre finissant le 81
mars 1921. De plus, un dividende d'intérêt au
taux de NEUF POUR CENT (9%) l'an, sur
les versements faits en acompte sur les sous-
criptions à la nouvelle émission de capital, a
été éga'ement déclaré pour le temps couru au
31 mars 1921. Le tout sera payable au Bureau'&
Central de la banque à Montréal et à ses suc-
cursales, le ou après le premier jour d'avril
1921, aux actionnaires enregistrés dans les
livres le 15 mars 1921.

PAR ORDRE DU
CONSEIL D'ADMINISTRATION,

Le Vice-Président et Directeur Général,
TANCREDE BIENVENU.

Montréal, le 25 février 1921.

VERRES BELMONT
Unis, déeorés, taillés et "lOptiques'.

Prix qui vous aideront à payer les droite de
douane et le cbang.

VOYEZ ESSAYEZ

NOTRE LISTE tUN

VERRES iBARIL

A SODA ASSORTI

BELL PLAIN
Non formes Touiraine et courbés, dans le haut Ou Bot medà.

lu. "optiques- à bord cloche pour la Fontaine à Soda.
ICatre les visites de notre voyageur, adressez-vous à MoM

dRectement.

T he Belmont Tumblor Co,
BELLAIRE, OHIO, U. S. A.

Représentant pour les Provinces Maritimes:
TORONTO EUROPEA< AQENO!.

32 Rue Front Ouest, TORON4TO.

Représentant pour la Province de Québec:
IL HEIR DESEOSIERS

Blotte postale 725. MWONTBREAL. Téléphone Moils .

En 6orivant aux annonceure, q! y9y ip ritionnez le "Prix Courant", vous vous assurer un meilleur servkie.I
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FINANCES
LA DIFFERENCE ENTRE
UNE OBLIGATION ET UNE
ACTION PRIVILEGIEE

Nous apprenons que certains
vendeurs habiles qui se sont spé-
cialisés dans la vente hux petits
épargnants, profitent de l'énorme
publicité faite par le gouvernement
pour -les divers emprunits de la
Victoire ainsi que par los courtiers
pour de nombreuses émisione d'o-
bligations, pour vendre des actions
privilégiées dans certaines entre-
prises commerciales ou industriel-
les en prétendant qu'une action

ivii1égiée comportant un intérêt
ixe était la même choFe qu'une

obligation.
Il y a une vaste différence entre

ces deux valeurs et nous tenons à
l'expliquer à nos lecteurs afin qu'ils
se rendent parfaitement compte de
la sûreté que comporte ces deux
genres de valeurs.

Une obligation est une recon-
nnissance que l'obligataire a avan-
cé une somme déterminée à un
gouvernement, une province, une
ville, une commission scolaire ou
même une entreprise industrielle,
conbtituant une dette que lem-
prunteur doit rembourser intégra-
tement à une époque fixe, tout en
payant jusqu'à l'échéance une com-
pensation% sous forme d'intérêt,
pour l'usage de l'argent avancé.

Une action privilégiée ne cons-
titue pas une dette qui doit être
remboursée.

%p En duautres termes, la propriété
représentée par une obligation n'est
qu'une seule et unique chose: de
l'argent.

L'action privilégiée ou ordinaire
n'est qu'un certificat établissant
que celui qui 'la détient légalement
est propriétaire d'une proportion
indivise de la propriété de la com-
pagnie qui a émis Paction.

Le détenteur d'une action a don-
né son argent pour acheter un in-
térêt dans les immeubles, l'outil-
lage, le stock, etc., d'une compa-
gnie. S'il veut ravoir son argent,
il lui faut trouver quelqu'un qui
soit acheteur pour l'intérêt que re-
présente son certificat d'action.

ia seue similitude qu'il y a en-
tre l'action privilégiée et l'obliga-
tion, c'est que le taux d'intérêt sur
' capital représenté par Pobliga-
tion ou l'action est fixe et non su-
jet à des fluctuations.
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THE MONTREAL LOAN &
FINANCIAL COMPANY, LIM-
ITED, a obtenu des lettres paten-
tes de la Lgislature provinciale
pour faire ýle commerce des obliga-
tions et autres valeurs. Le fonde
social de du nouvelle compagnie
est de $49,900.00 divisé en quatre
cent quatre-vingt-dix-neuf parta
de cent piastres chacune, avec bu-
reau principal à Montréal.

POUR RESTREINDRE L'AF-
FLUX DES IMMIGRANTS; Les
nouveaux réglemente concernant
l'immigration exigent que les im-
migrants appartenant aux classe4
des ouvriers, des artisans ou des
manoeuvres, posedent $250 en leur
iom propre en sus du prix du
transport à leur destination au Câ-
wnt; ou, si un immigrant est ac-
compagné de sa famille ou d'un
membre de sa famiUe, $125 pour
chaque membre de sa famille au-
dessus de 18 ans et $50 pour cha-
(lue enfant au-dessus de 5 ans et
au-dessous de 18 ans.

LE GASPILLAGE DANS I/A-
LAMENTATION; D'après les
chiffres fournis par le service de
Santé de Montréal, division de
linspection des aliments, nous
constatons que 442 tonnes de mar-
chandises ont été confisquées en
1920, qui se répartissent comme
suit:

Boeuf, 33,664 livres; veau, 34,-
926 livres; mouton, 7,021 livres;
pore, 19,028 livres; chevreuil,
1,584 livres; volailles, 3,120 livres;
poisson, 133,636 livres; diveraes,
8.878 livres; fruits, 32,203 livres;
légumes, 17,954 livres; divers, 19,-
148 -livres; glace, 267 tonnes.

LES RESSOURCES FORES-
TIERES DE NOTRE PAYS;
D'après des statistiques récemment
établies, il existe aujourd'hui au
Canada une quantité de bois de
pulpe égale à 901,000,000 de cor-
des et couvrant une superficie de
350,000 milles carrée. En se ba-
sant sur les coupes, conduites ac,
tuelllement un peu partout, il fau-
drait 62 ans pour épuiser cettd
quantité considérable de bois.

LA DETTE DE MONTREAL;
La dette consolidée de 'la ville de
Montréal s'établit à $162.53 par
tête, si l'on calcule la population
de la métropole à 750,000 comme
le veut i compilation officiele des
statistiques municipalles de la pro-
vinice de Québec. Le chiffre de la
dette s'élève au montant de $121,-
901,622. •

L'IMPOT SUR LE REVENU
a rapporté en décembre dernier
trois fois plus que durant le même
mois de 1919, les chiffres étant:

Décembre 1919: $3,166,527;
Décembre 1920: $10,593,296.

THE NOR1 1H AMERICAN
TRUST COMPANY OF CANA-
DA; Demande va être faite au Par-
lement du Canada pour l'incorpo-
ration d'une compagnie (le fiducie,
sous le nom indiqué plus haut, ou
sous ceux de Metropolitan Trust
Company of Canada ou Scotish
Canadian Trust Company of Ca-
nada.

LA POPULATION AGRI-
COLE AUX ETATS-UNIS re-
présente un total de 32,051,635
personnes. Cette popullation doit
subvenir à la nourriture de 54,-
810,203 autres catégories habitant
les cités. C'est-à-dire que 100 agri-
culteurs sont occupés à produire
des vivres pour 420 personnes en
dehors d'eux-mêmes.

LES PROGRES DU COM-
MERCE CANADIEN; F 1QQ0.
le commerce total du Canada était
de $149,489,188. Il est de $2,351,-
174.896 pour 'l'année 1920. La ré-
colte du froment, qui était de 32,-
350,269 boisseaux en 1880, a at-
teint 193,260,400 boisseaux en
1919 et plus de 200,000,000 en
1920. La valeur des produits ou-
vrés, qui était de $309,676,068 en
1881, a atteint $3,015,577,940 en
1920. Quant à la production agri-
cole du Canada, de 1900 à 1919,
elle a passé d'une valeur de $364,-
906,866 à $1,975,841,000. -

L'AGRICULTURE EN PRE-
MIERE PLACE; Les produits
agricoles oScupent la première
place dans les exportations cang-
diennes pour les derniers douze
mois, selon le relevé annuel du bu-
reau des statistiques fédérales pour
l'année se terminant en janvier
1921. Le total des produits agri-
coles a été de plu@ de $550,100,000
sur un total d'exportation de $1,-
235,000,000.

LES CEREALES; Le Bureau
des Statistiques d'Ottawa donne
comme définitifs les chiffres sui-
vants concernant la récolte du fro-
ment ét de l'avoine.au Canada, eii
1920:

Froment: 263,000,000 boisseaux
contre 193,260,000 en 1919: avoi-
ne: 530,709,000 boisseaux.

On estime la valeur totale de
toutes les récoltes au Canala ien
1920, à $1,455,244,000.
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A ssurances et Cartes d'Affaires
1176 - lm1

AUGUSTE COUILLARD
EMPORTA&TBUR DE

ieremmoei.. MQuimeaileiVor

8p~lltd: Po"l de toute sonde
UI.117 nue et-Pul ]W1

vottes: u5 et id B Re t-Amahle. Montrisi

Comme nos voyageurs ce Peuvent ViL§4
ter toute la Province dans le mime moi%
Il n'est pas nécessaire d'attendre leur
visite pour nous envoyer vos commande.

Toutes les commandes rogues par malle
ou par téléphone. Main 590 auront com-
me toujours. notre meilleure attention.

il noua fera touJouru plaisir, sur votre
demande, de vous coter lms LeUlours
prix de marchil.

P. A. GAGNON, C.A.
<CUAETUEE AODOVIIAIIT>

Chmbme 810, 814, U?, 34100e
flaqu e A Quibee

EL lae, 'Arume EONTAL"

Auiirance Mont-Royal

il rue et-jesa, Noutréal
l'hou. IL-B. invifle, Prident

PA-. Perrin, Gérant général.

Arthur Brodeur

bron Brew Champegne ]rola
Olagee à"~ cidre de Pepel
LeDn me Seu Ea imaba
-(>- no"a Pmals
Cher7 Cesm or»".
Cidre champagne siphon. Wt.

35 rue Fprontenat, TZIP3N

]Cwve7m-e Wes VelaDesYimu
et vuS Oeuf Pn peuht.

PrOMPTU ý TOUJOUES.

P. Poulie b Ci,, Limit*

GARANDTERROUX & CME

49 rue Notre-Dam 0., Nontrés

-L-R. MONTBRIAND
r t-André * Nw TE

Collootlve
contribue à déveopper la bon»s
entente entre Empleyeur et
Employé&.
les boumes d'affaires qui min-
téresseut à cette méthode Mo-
derne de rémunération des uer
vices et de protection dao em-
ployée devraieat e'uaidv e
contrats dAsuranc CoUse.
tlve émis par la

CANADA LUFE

HOTEL VICTO)RIA
Qo-

H ONAIMU pMSdishnu
Om WV WA&im

PI A&""s SM5,t un5 t
Pm ou.

MECIIES (DRILLS)

MO0RROW
employées dans les grands ateliers où le
maximum de production est exigé. Essayez-
les dans votre atelier.

John Morrow Screw & Nut Co., Ltd
489 Rue St-Paul Ouest, TiL Main 8418

MONTREAL, P. Q.

Essayez d'abord chez -votre fournisseur de gros.

Fciervez pour avoir notre échselle des 4quivaetg ddcl-
mauz. Elle v0u8 sera utile dans votre atelier.

ASI2URAMCB-INCBIqDIE

U ASSUMRS.

Nova Sootia- Steel -& Coal Co.
uLm

MAuvwdAGTUDUD
AVINE ANRU EANCEAD,& AEI.

ROUES TRANSUM0N5 m ACM OOEPE
POU POIN D'AMUN Jwe.' 411 m &e. eugo
RAI.S M &Pl de 11, M8 es et de' Blu #à la ,oeu
irvbeSEs, BIUI DU CMA» DU C15M Ell

Gruses P1uee de lparges uMe S;Péulu
Mmem 141 Pm - IWMMNa tuu.sVe. - am" do~b
auts-uomm. ftatru à maemik à àhq 14sE-L-

lam0 oIski-vee et "ium % Me àbsg -. Ne.-

Sureau Prinelpal We'w Glaag.w. <.L

En écrivant aux annonceurs, si vous mentionnez le "Prix Courant". vous vous assurez un meilleui service. 'J
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CINQUANTE ANNEES D'ASSURANCE-FEU
AU CANADA

VoL XXIVN 9 LE PRIX COURANT,

Les chi~ffres suivants donnent un I<êum de l'expé-
rience des compagnieu d'assuanoe-feu de 1869 à 1919.
Primes reçues en argent. .. . .... ... $557,971,971

Primee gagnées .. .. .. .. .. . ..... 535Y111,024
Pertes 'emouiu .. $327?676,803
Dépenses encourues . 176>I863,919

504,540,722

Profit .. .... .$.. 30>I570,302
Pourcentage du profit gur les primes en argent .. 5.48%7

En 1869, les comnpagnies et lIm affaireg étaient élas-
6fiée connue suit:-

Canadiennes. .. .. .
Anglaises .. .. .. ..
Etrangères......

En 1 1919, les dhiffre3

Canadilennes.. .. ...

Nombre Primes
5 $501,362

12 1,119,011
2 165,166

19 81,785,539
sont 'bien diiférents
Nombre Primes

39 $ 6,415,838
40 20,377,871
55 13,237,765

134 $40,031,474 100%o
le Changement le plus frappant danm ces chiffra,3 cern-

aratifs est Un réduction du pourcentage des affaires ca,
nadieurneo et pour nous en expliquer la cause, nous detvons
nous en rapporter à l'expérienýce d&courageante des coYmpa-
gnies canadiennes, partieulièrement dans 'les premièreg an-
né%~ de cette période.

Dans l'anné&e 1877 se produisit la conflagration de St-
John qui entraîna. une perte d'assurance de plue de $5,-
000,000 'et uné perte dé propriété dé 'plus de $13,O00,000.
Cette cc>nfagration, précipita -la ruine de trois deS treize
(,nmpagnie caniffiennes qui faisaient alors affaires, et

~deux autres disparu rent en quelquqa années, après avoir
lutté en vain -pour leur existence; et ensuite, le nombre di-
mdanu, gradaudlleunt juýsu'en 1896 où il atteignait 5, le
même nomibre qu'en 1869.

Ce ne fut qu'en 1905, soit 'vingt-huit ams après la con-
flagration que le nombre des compagnies canadiennes at-
teignit elui de 1877, eoit 13.

Pendant les cinquante années, 25 coinagee cana-
diennes ont di4su. De me vingt-cinq coinpagnies, cinq

Portes.....................
Ifexipérience des vingt autres ressort

desoue
Prîmes. .. ..........
Pertes. .. .. .... i6,345-38
Dépenses .. .. ... 13,129,112

Pertes.... .. .. .. .. .. .. .. .

$1,130,793
des chiffres ci-

$22,494,978

29,474,750

$6,979,772

Perte totale sur les polices. .. .. ..... $ 8,110,565
Certaines de ces pertes peuvent avoir té reouvrée

pur réassurance au moyen de comimissions sur les risques
en vigueur, mais le montant ne peut en être dégagé des;
rapports officiels.

~Dans q'e cd d la plu~part de ces comnpagnies, un mon-
tant comparativement petit de capital suipplémentaire leur
aurait tpermis de qpaasez au travers de la crise et dei 6,e ré-
taiblir dans -le champ d'explüitationA~e l'asxuranee, mais cet-
te demande d'asristance n'obtint invariablement aucune ré-
ponsw. Le profit d'a.%uTnce des compagnie@ canadiennes
pendýnt la période de cinquante are, a été de 0.84 pouir 100.

Si nous portons notre attention aux cinq dernières
années, nous voyon8 que les chiffr«; Pont plus encoura-
geants. Les profits d'&ssurnce des compagnies canýafiennes
y est de 8.37 pour 100 dee prime& en argent, et pour toutes
leu compagnies de 8.53 pour 100. Il est cependant évident
que -le changement sous ce rupport n'est pus suffisant pour
attirer le eSpitai dans les affaires d'assurnce-feu, dui fait
des taux élevés d'intérêt qu'on peut obtenir souS d'autres
formes de placements.

Une autre évidence de la reipugnanoe du capital cana-
dien à entrer dans le ommn~erce d>assuramc-feu se trouve
dans 'le fait que presque toutt les compagnies eau ai'ennes
sont ontrôlées ou possédées prerque entièrement par dés
oomjpagniee non-canadiennes.

En 1909, de1 21 compagnies canadiennes par actions
alors en opération, toutes, saul trois, étaient la propriété
de capital exclus fement canadin. Au 31 dëemibre 1919,
soit dïx oims aprês5 deS trente-troie compagnies par actions
poeseoeeurý de lïcentes pour cofmnercer enl assuxantce-feu,
seize, soit environ la moitié, étaient posrédées ou contrâl&es
par des compagnies autres que canadiennes et pendànt la
prépente année, trois de plus au moins ont suivi cet exem-
ple, ce qui fait que les conupagnied dans ce cas sont, à pré-
sent~ la gitnde majorit.
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dieparurent par liquidation et oancellatâion ou expiration
de leurs contrat, et vingt par réassurance. L'expérienve
des cinq est résumée conne suit:
Primes...................... $5,221,840
Pertes....... !. $4,005,023
Dépenses .. . 2,347,610

6$352,633
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"McCashq" suveat
McCASKEY SYSTEMS, Limit
J.-E. BEDARD, Gérant Provincial,

:ed - - GALT, Ont.
21 Rue Cherrier, Montréal, P. Q.

Joseph E. Seagramn & Sons, Limited
FABICANTS DES

"White Wheat" "4Seagram's V. O." "6No. 83"

Peuvent être obtenua chez toua les détaillantsa

En écrivant aux annonceurs, si vous mentionnez le "Prix Courant», vous vous amourez un moulleur servi.

REGISTRE DE CREDIT DE SURETE EN METAL

Protection des comptes edufre le tes

Le Système McCaskey fait toute la compta-
. bilité --- sans livres.

Comme le montant de chaque achat est rapporté mur le feuillet de vente, vous vous
épargnez tout le travail de la tenue de livres, vous augmentez votre ocilection d'au moins
25%, vous évitez les oublis et les erreurs.

Vous pouvez contr8ler et réduire vos crédits, ayant devant vous à chaque instant du
jour ce que chaque client vous doit.

Si vous vendez à crédit, car ce système s'adapte à vous et non vous au système,
écrivez-nous et nous enverrons un dqmos représentants vous expliquer ce système.

Mélasses de toutes sortes
MELASSE BARBADE SUPER-FANCY

~WindmiII'

EGALEMENT
EXTRA FANCY - Mélasse ST. KITTS.
EXTRA FANCY - Mélasse ST. VINCENT.
Mélasse DOMINICAINE JUS DE CANNE DE CUBA

- MONTSERRAT Mélasse A PATISSEBI
- CUBAINE - A ENGRAIS ()
- PORTO RICO - BLACK STRAP()

MIEL DES INDES OCCIDENTALES (en vrac)
Nous garamtissonss. toutes nos qualités comme étant

absolument pures.
(>Ces. qualités peuvent Itre expédiées en wagon&-risoevoirs.

DIMANDEZ LES PRIX PAR WAGON ENTIER POUR
PROMPTE EXPEITON PRIS sua NoTRE STOCK

Pure Cane Molasses Co. of Canada, Limited
MONTREAL.ý P. Q.

Raccordement direct avec le Télégraphe. C.P.R.

Tous les morceaux de savon à blanchissag
ont plus ou moins la même apparence, mais lh
diffèrent entièrement quant à la qualité et à la
valeur.

Le "SURPRISE" n'est pas autre chose qu'un
bon Savon Solide-iîl n'est pas surchargé d'in-
grédients inutiles pour le faire poraltre plu
gros. C'est la "meilleure valeur en fait de vri
savon

N'acceptez pas de contrefaçons.

The st Croix Soap Mfa. Co.

------------
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Ils font
des Clients Satisfaits

VERNIS

"&SUN"e
et

VERNIS à PLANCHER

"SUN"
Deux excellents ver-

nis de la ligne Canada
Paint. Deux produits
populaires C. P. qui
augmentent les ventes
et les profits pour les
agents vendeurs C. P.
dans chaque localité.

Comme fini durs pour les boiseries intérieures et
extérieures, LE VERNIS "SUN" est insurpassable tan-
dis que pour les planchers en bois franc, le VERNIS A
PLANCHER "SUN" procure un superbe fini d'une
grande durée.

il y a une demande croissante
pour ces vernis recommandables.

L'agence C. P. vous permettra THE CANADA PAN Co

d'en avoir votre part. Ecrivez-
nous aujourd'hui pour avoir des
renseignements détaillés sur cette
proposition payante.

THE CANADAPAINT CO
LIMITED

Fabricant du célèbre Blanc de plomb véritable marque "Elephant"
MONTREAL TORONTO HALIFAX WINNIPEG CALGARY VANCOUVER

En écrivant aux annonceurs, si vous mentionnez le "Prix Courant", vous vous assurez un meilleur service.



Doublez vos Ventes
de Macaroni en 1921

E TANT donné que les Canadiens ne mangent pas assez de
macaroni - vous n'en vendez pas assez - nous n'en fabri-

quons pas assez. C'est une perte sur toute la ligne. Comment
savons-nous que vous pouvez doubler la vente en 1921? Simple-
ment parce que d'autres pays consomment de deux à trente fois
autant de macaroni et de pâtes alimentaires que le Canada. Aux
Etats-Unis l'année dernière on en a man é pour une valeur de plus
de cinquante millions de dollars - soit s pt livres par tête - Et le
Canada en consomme moins de deux livres et demie par tête.

Nous allons donc profiter de cette in-
née de pratique d'économie, où chaque
dollar compte, pour faire comprendre aux
ménagères la valeur alimentaire supérieure
des produits Catelli-un repas complet-
pour la famille-pour quelques sous-en
quelques minutes. Nous leur indiquerons
les innombrables façons appétissantes de
servir le macaroni, le spaghetti et les au-
tres pâtes alimentaires. Nous ferons res-
sortir le prix modique. Et nous insisterons
jusqu'à ce que nous ayons doublé la coni-
sommation. Et cela 'signifie doubler la
vente. Cela veut dire doubler vos bénéfi-
ces-si vous voulez seulement faire votre
part en poussant les produits de macaroni

Catelli. Priez vos employés d'engager vos
clients à manger plus de macaroni, spag-
hetti, vermicelle et nouilles, empaquetés
si soigneusement par Catelli. Et nous lan-
cerons en même temps la fameuse sauce
Catelli pour rendre le macaroni encore plus
facile à servir.

Mettons-nous ensemble pour augmenter
les ventes de macaroni et augmenter les
bénéfices en 1921.

Un très léger effort de votre part vous
donnera de gros dividendes. Nous main-
tiendrons la qualité et continuerons notre
publicité - votre rôle ne consiste qu'à
maintenir la vente!

La Cie C. H. CATELLI, Limitée
MONTREAL

Le Carême est la Saison par Excellence pour les
Pâtes Alimentaires. Gardez votre stock en bon ordre.

En écrivant aux annonceurs, si vous mentionnez le "Prix Courant", vous vous assurez un meilleur service.

Partout où elle a été
présentée la Sauce Catelli
pour Macarent a doublé

les ventes.


