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Pour la sixiéeme année consécutive, les Nations Unies ont placé le Canada au
premier rang dans le monde pour la qualité de vie. Comment un pays de 30 millions d’habitants
peut-il ainsi devancer tous les autres? La réponse tient pour une bonne part a nos échanges
commerciaux avec les autres pays. Le commerce, en effet, améliore la qualité de vie des Canadiens
et des Canadiennes. Grace aux succes remportés sur les marchés internationaux, nous possédons les
ressources économiques dont nous avons besoin pour créer le pays que nous désirons.

Le commerce international est-il réellement important pour le Canada? Les

chiffres sont éloquents a cet égard. Plus de 40 % de tout ce qui est produit
chez nous est exporté. En 1998, nos ventes a |'étranger atteignaient un
niveau record pour la septiéme année consécutive. Nos expéditions de biens
et services a travers le monde s'élevaient a 368 milliards de dollars, soit plus
de 12 145 $ par personne, enfants, adolescents et retraités compris.
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L'économie canadienne, avec sa complexité grandissante et son potentiel
énorme, ne peut continuer de croitre que si nous trouvons de nouveaux
débouchés a I'extérieur de nos frontiéres. Au sein de la population mondiale,
seulement une personne sur 200 se trouve au Canada. Si nous ne nous

efforcons pas de savoir ce que les 199 autres ont a vendre ou a acheter, nos
exportateurs ne tarderont pas a voir leur recettes diminuer et de nombreux
emplois disparaitront. Aujourd'hui, un emploi sur trois est tributaire de nos
ventes 3 |'étranger, et chaque augmentation d'un milliard de dollars de nos
exportations soutient 6 000 emplois au Canada.

{ g A CONCURRENCE, SOURCE DE PROSPERITE

Si on demande a un écolier de cinquieme
année pourquoi le commerce est important, on peut
s'attendre a une réponse du genre : « Les Canadiens
vendent des tas de trucs aux autres pays et ¢a nous
rapporte beaucoup d'argent. Nous nous servons de cet

argent pour acheter les choses dont nous avons besoin. »
Aussi simpliste que cette explication puisse paraitre, tant
pour les économistes que pour les adultes en général, elle a
tout de méme le mérite de cerner parfaitement la
dynamique des échanges commerciaux.




Le commerce international englobe les importations aussi bien que les
exportations. Si une partie des milliards de dollars que nous recevons pour nos
exportations servent a acheter des produits a I'étranger, cela sert les intéréts de

tout le monde : pour que les pays étrangers puissent acheter nos produits, ils ont

besoin de nous vendre leurs propres marchandises.

Les importations nous permettent d'acquérir la technologie et les matériaux dont nous avons besoin
pour accroitre nos exportations, et elles élargissent nos choix en tant que consommateurs d'une

grande variété de produits - des oranges aux voitures en passant par les médicaments. Elles
encouragent la concurrence sur les prix, contribuent a la création d'emplois, stimulent le progrés
technologique et favorisent le développement d'une société mieux instruite et mieux informée.

Comme toute nouvelle possibilité d'expansion, le commerce peut aussi présenter certains
risques. Toutefois, il ne fait pas de doute que, pour les pays résolus a affronter la
concurrence, le commerce international engendre une gamme infinie de situations ou
toutes les parties y gagnent.

E E CANADA A-T-IL LES RESSOURCES NECESSAIRES?

Dans le passé, I'économie canadienne reposait sur
I'exploitation des matieres premiéres - grains, minerais, bois d'ceuvre, etc. Ces produits
revétent toujours une grande importance, mais leur part relative de nos exportations a
diminué sensiblement, passant de 65 % a 45 % en vingt ans.

Ce qui explique cette évolution, c'est que depuis quelques décennies, |I'économie canadienne s'est
transformée en une économie du savoir. Notre systéme éducatif est un des meilleurs au monde,
comme l'illustre le fait qu'en 1998, par exemple, on trouvait pas moins de 18 universités
canadiennes parmi les établissements nord-américains offrant les 40 meilleurs programmes de
génie électrique. Les établissements canadiens dispensent les connaissances techniques qui

' ent les industries modernes de haute technologie - notre industrie aérospatiale, par

, Sé classe cinquiéme au monde.

ier rapport sur la compétitivité des pays a I'échelle mondiale, le Canada vient au
ur ce qui est du potentiel technologique. Nous ne pouvons pas nous permettre
entiel. Notre marché intérieur n'est tout simplement pas assez vaste pour
acité de production du Canada. Si nous ne voulons pas renoncer aux
)eut nous procurer, nous devons, grace aux échanges commerciaux, en
ssite sur les marchés mondiaux.
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g ES PRIORITéS COMMERCIALES DU CANADA

Certains ont exprime des craintes quant aux effets de la
mondialisation des marchés sur le commeree canadien. Ces craintes sont

gouvernements, dont la tache est de maximiser les bienfaits appdrfé&
ces changements et d'en atténuer les effets defavorables.

A la fin de novembre, le Canada entamera des discussions avec plus de
130 pays membres de I'Organisation mondiale du commerce (OMC) lors
de la troisieme conférence ministérielle de I'OMC, qui aura lieu a Seattle

(dans I'Etat de Washington). Ces entretiens porteront sur les accords

antérieurs de I'OMC et sur le nouveau cycle de négociations, qui do
débuter en 2000. o :

La participation active du Canada aux réuni
détermination du gouvernement de veiller
transactions commerciales a travers le monde s

Puissance moyenne, le Canada doit parfois concuf’f‘gne&?fg 5 pays qui
n'hésitent pas a jouer des coudes. Nous ne sommes pas en mesure d'égaler les
subventions et les autres avantages déloyaux que eerta s,fjays offrent a leurs
industries et a leurs agriculteurs. C'est pourquoi il faut mettre en place des
regles que tous les pays s'engageront a respecter. Le Canada est tout a fait
capable de soutenir la concurrence sur les marchés internationaux, mais il
faut que les regles du jeu soient équitables, qu'elles soient claires et qu'elles
soient appliquées uniformément envers tous.

Pour pouvoir bénéficier des avantages qui découlent des échanges

internationaux, tous les participants doivent connaitre les reégles en vigueur
et accepter de s'y conformer.
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