
BORFDE N
De nos jours, les Produits Laitiers de Borden sont les rayons
qui font la lumière sur le problême du lait dans les familles.
ils sont d'une "Qualité Incomparable," car ils sont faits du
lait de vache le plus riche et le plus parfaitement stérilisé, avec
toute sa crême, et traité au moyen de machines les plus moder-
nes et les plus hygiéniques.
La qualité des produits de Borden est insurpassable, et elle
maintient sa haute position depuis plus de 54 ans.
Les marques sont : "Eagle", "Reindeer", "Gold Seal","Purity"
et "Challenge", pour le Lait Condensé. "Evaporated".(non
sucré), St. Charles, Peerless et Jersey; aussi, Café de la
marque Reindeer et Cacao de la marque Reindeer.

Borden Mik Company, Limited
MONT RE.AL

Succursale: No 2 Edifice Arcade, Vancouver.
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Les Essenoes préférées sont les

Essences Culinaires de Jonas
Renouvelez votre Stock

JONAS'
TRIPLE

CONCENTRE

1 oz.

2 oz.

j-g

Pri par
Grose
S 9.50

JONAS'
ROYAL

QUINTESSENCE

4 oz.

8 oz.18.00

Prix par
G rosse

$42.00

84.00

"SOLUBLE"

2 oz.

4 oz.

8 oz.

16 oz.

Ma par
Grosse
s 9.00

15.00

27.00

51.00

JONAS'
TRIPLE

CONCENTRE

"ANCHOR"
PUR

CONCENTRE

"LONDON"

Prix par
G -osse

1 oz. "London" 86.00
2 oz. "d 9.00

JONAS'
ROYAL

QUINTESSENCE

2
21

Prix par
Grosse

$21.00
24.00
42.00
72.00

"GOLDEN
STAR

Double Force

2 oz.
4 oz.
8 oz.

16 oz.

Prix par
Grosse

$ 9.00
15.00
27.00
51.00

eeinleona-en-outeille,7ayresBar iits¯et Barils pour Confi-
seurs, Fabricants de Crème à la Clace, Eto., Eto. Prix $6.00 à $12.00
le gallon, suivant qualité. Qualités Spéciales et Prix Spéciaux par Contrat.

HENRI JONAS à CIE.,
FABRICANTS

MAISON FONDÉE EN 1870.

• M • • a Montréal.

Il

2 oz.
4 oz.
8 oz.

16 oz.

S 21.00
36.00
72.00

144.00

2 oz.
4 oz.
8 oz.

16 oz.

Prix par
Gros"e

$12.00
21.00
36.00
72.00

Ext.
x
xx

xxx
xxxx

xxxxx
xxxxxx

Essence

81.00
1.25
1.50
2.00
2.50
3.00
3.50
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La Plus Grande Quantité
---A Meilleur Marché

La Meilleure Qualité
Voilà les trois principaux arguments de vente de-la
marque populaire et si bien annoncée des

Fèves Cuites "SIMCOE"
Les fèves sont choisies avec soin, traitées selon un
procédé spécial et préparées avec Sauces Ordinaire
ou Chili; les sauces employées à leur préparation
sont faites avec un soin excessif pour ce qui est du
goût et de la pureté.
Les Fèves Cuites "Simcoe" se vendent en boites
basses de 1's, 2's, 3's, et en boites hautes de 3's .-

les plus grandes boites au plus bas prix.

DOMINION OANNERS LIMITED
HAMILTON, Ont.

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ "LE PRIX COURANT"
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Marchandises de haute Qùaité
Votre assortiment pour les fêtes doit être varié, et les
produits que vous offrez, de la meilleure qualité.

Comme par le passé nous somîimes en position de donner à vos commandes des fêtes, une attention spéciale-
et vous faire bénéficier des plus bas prix du marché sur toutes les lignes.

RAISINS VALENCE
Marques "TRENOR", "ROWLEY", "BEAVER", SISWAN"s

Boites 28 livres Y4 Boites 7 livrep.

Les stocks sur le marché canadien sont peu considérables, et les achats faits immédiatement seront avantageux.

RAISIN
bLOOSE

RAISINS

RAISINS
RAISINS

MUSCAl
EPEPINE

SANS PI
SULTANi

FIGUES Marque PF

S DE CALIF~ORNIE
Les prix cette année sont relativement bas

ELS" Boites de 50 lbs. 3 qualités.
S, Paquets 1 lb. Qualité de Choix.

Demandez nos prix pour la marque MOWAT.
EPINS Griffin & Skelly, Boîtes 50 lbs. Pqts 1 lb. 12 oz.

&S. Marques "OWL" et "KING EDWARD", Pqts 1 lb.
Fruits de la meilleure qualité, nettoyés et
empaquetés dans nos entrepôts

tIMUS Assortiment complet de toutes les qualités.

RAISINS DE TABLE MALAGA, de la maison BEVAN & Co. Bts, Y4 bts et Pqts 1 lb.

N 0 i X Quelques lignes seront plus chères avant longtemps.
Ordonnez Immédiatement.

Avelines Siciles, Amandes Tarragones, Grenobles Mayettes, Récolte 1912.

T H E S Nos thés Japonais et Ceylan, marque "OWL CIIOP" sont toujours en
grande demande.

:~omudei n~ p x t Ehanillnsvous y trouverez votre profit.

L. CHAPUT, FILS & CIE, Limitée.
Eploiers on gros et Importateurs, Thés, Cafés, Vins et Liqueurs.

2, 4 6, 8 et 12 DeBresoles, - - -MONTREAL.

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS. CITEZ "LE PRIX COURANT-

Vol. XLV - No So

-9 .



Vol. XLV - No 50 LE PRIX COUR. NT, Vendredi, 13 Décembre l912. 5

paix COUREANTS.Danm la liste qui suit, sont comprises uniquement les marques spéciales de marchandises dont les maisons, indiquées au caractère2I.I, ont l'agence ou la représentation directe au Canada, ou que ces maisons manufacturent elles-mêmDes. Le« prix Indiquée le sontd-aprés les derniers renseignements fout-ais par les agents, représentants ou manufacturiers eux-niêmes..,
WALTER BAKER & CO., LTD.

La lb.
Chocolat, Prime No
i, bte 12 Ibo., pan
de à lb. et 1 1b 0.33
Chocolat à la Vanille,
bte de 6 lbs. 04
German's Sweet, j
s. et i bte de 6 lbs. o.26
Breakfast Cocoa, bte
de 1/5, 1, il, 1 S., 12
lb.. to box et s lbs.
tins. 0.39
Chocolat sucré, cin-
quième bte 6 Ibm.
Pains de 1/5 lb: 0.20
Chocolat sucré Ca-
racas bte de ý lbs.o.32

uewoe Falcon Cocoa (Soda
Trade-Mszk chaud ou froid), btem

de x2 Ibo., i lb. tins 0.34
Caracas Tablets, cartons de Sc,

40 cartons par boite 12
LC'Iocolat sucré, Auto btc de 6 Ibm. '.321

Ces prix sont F..B. Montréal. 03

BRODIE & HARVIE
Farines Préparées de Brodie la dos.

Red XXX pqts de 6 Ibo. 3.io
Red XXX 'pqts de 3 Ibm. 1.6o
Crescent pqts de 6 Ibm. 2.90
Crescent pqts de 3 Ibs. 1.50
Superb pqts de 6 Ibo. 2.70
Superb pqts de 3 Ibm. 1.40
Buckwheat pqts de 3 Ibm. 1.6o
Buckwheat pqts d e 6 ibm. 3.10
Griddle-Cake pqts d e 6 Ibs. 3.10
Griddle-Cake pqt d e 3 Ibm. 1.6o

Cartons confenantpIt doz. paquets de 6
Ibs. ou i doz. paquets 3 Ibs., sans charge
extIra.

L. CHAPUT, FILS & CIE.
Montréal

Thé Noir Ceylan "Owl" La lb.
No 5. 1 lb. 3o Ib5. par csc 20C
No 5. 1 lb. 30 Ibs. par coi: 21C
No 10i. iI L 30 Ibs. par cme 26C
NO 'o. Il lb. 30 Ibm. par csc 27c
No is. i lb. 30 Ibs. pair cse 32c
No 15. f lb. 3o Ibm. par cse 33c
No 30. 1 lb. 30 Ibm-. par cse 40c
No 30. 4 lb. 30 Ibm. par cse 1 c

Thé Vert Ceylan «'Owl" La lb.
No 5. 1 lb. 30 Ibm. par ce 20C
No s. i IL 30 Ibm. par ese 21C
No 10. 1 9. 3o Ibs. par cae 26C
No 10. 1 a. 30 Ibm. par cse 27e

CHURCH & DWIGHT
Soda Cow Brand

Caisse, 6o paquets de i
lb.. $3.00.

Caisse, 120 paquets de i
bD lb., $30.o

Caisse, 3Opqts. i lb. et
6o> pqts. i IL, $3.00

Caisse de paquets de Sc, contenant 96
paquets. $3.o.
CIE. CAN ADI ENNE DES PRO-

DRUITS AGRICOLES
Montréa

L.ait Laurentia cse 12 pintes 1.20
Lait Laurentia ce 2o chop 1 .20
Lait Laurentia cme 24 dem, t .00

WILLIAM CLARK
Montréal

Conserves
Viandes assorties.
Compressed Corned Beef.
Compressed Corned Beef.
Lunch Ham.
Lunch Ham.
Rendy Lunch Beef is $2

La dot.
2.25

13 2.25
23 3-75
15 2.25
23 3.00

'.2e 2 *17c38 1.15

(..>cieva Sausage IS 2.50
-lnglslî Brown 18 2.10

lbt<ICiCSS l'igs leet. 15 2.10
Slied Sinokcd Becf is 1.50
Roast Licef. là 2.25
l'cady Lunich Loaves, Veau

Jamtbon, Boeuf, assortis
Dito0
I;t>uf Bouilli.
Ilowuf Bouilli.
Boeuf Bouilli.

4.25
3.50
3.50
2.50
3.75

1.60
2.75
2.25
3.75

13.00

Pork and Beans, sauce tomates là o.60
l'ork and Beans, sauce tomates là o.60
l'ork and Beans, sauce tomates

boites plates 38 1.15
Pork and Beans, boites hautes

sauce tomates. 38 1.35

I'ork and Beans,
l'ork and licans,
IPork and Beans,

plates.

Plain.
Plain
Plain,

1a 0.60
2U 0.95

boites

ULES PAINS DE LEVURE
WHITE SWAN

sont les pains de levure les plus sa-
tisfaisants qui soient vendus au Ca-
nada et ceux sur lesquels on peut
le plus compter.

Vos clients ne se plaindront
pas de mauvais résultats, si vous
leur fournissez les pains de levure
de cette marque.

D.uma une me.a"n à roe fourneu.

lWhte Swan Spkes & Ce&real uite

Seuls, istributeurs. a a TORONTO.

LES PICKLES
SUPERIEURS

DE

ROWAT
Deiioômbrcuses années dI'ex,-
périence ont donné lieu au
développement de marques
qui, aujourd'hi, sont parve-
nues à provoquer l'admiration
et àaiguiser le goût des peu-
ples de l'univers. Il faut

-êjoute--à-eei que deg mét.l
des coînmerciaies fiables et
une prompte livraison ont
servi à satisfaire nos clients
qui se recrutent tout autour

du globe.

ROWAT & CO@
Glasgow, - Ecosse.

Distributeurs Canadiens
Snowdon & Ebbit, 325 Edifice ('oristine, Montréal, pou
Québec, Ontario. Manitoba et le Nord-Ouest; F. K. Warren
Halifax. N. S., J. R. Tilton, St. John, N. B.; C. B. Jarvis
& Co, Vancouver, B. C.

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ "LE PRIX COURANT-
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I'ork and Beans, boites hau-
tes, Plain. 35 .35

Pork and Beans, sauce Chili. là o.:
Pork and Beans, sauce Chili. 28 0.95
l'ork and l3eans, sauce Chili. 3s 1.15
Ox tongue. lis 8.o0
Ox tongue. 28 10.00
(-h tongue. 2i1 11.00

elliedl Vea la 0Jecllled Veal là 2.40
Jellled Veal 25 3.75
Gelées de Bouillon. 28 3.50
Gelées de Bouillon. 63 10.00

Potted Meats La lb.
Ham, Tongue, Beef and Veal.

is 0.50 il 1.20
*longue, Ham and Veal. Is 1.20
là $1.25, 2s 1.95, 33 3.00, 48 4.00, 55 5.00
Pàtés de Foie il o.o
Pâtés de Foie la 1.35

Soupes La do&.
Chicken pqta 1.10
Chicken qfs 3.00
Mulligatawnay, Oxtail, Kidney To-

mato, Vegetable, Mock 'lurtie,
Consommé, Pois pqta 1.00

Dito qts 2.00
Mince Meat La doz.

(Tins fermées hermétiquement.)
1s, $l.25ý; 28, 1.95; 3s, 3.00; 43, 4.00; 53, 5.

Plum-Pudding
Anglais is 1.9o
['juin- Pudding
Anglais 2S 2.40

Boeuf fumé en tran-
ches *'inglass"

Boeuf fumé en tranches *'in-
glass",

Boeuf fumé en tranches "in-
Sc*£s

is 2.10o

J. M. DOUGLAS & CO. -

Montréal
Bleus à laver

La lb.
"Bleuol", boites
10 lha., 50 pqts
de 4 carrés. ISC

"bapphire"'

btes de 14 lbs.
pqts de JI L

"Union", boites
p ~ de 14 lbs., pqts

de i et i lb îoc

WM. H. DUNN
Montréal

Edward's Soupa
(Potages Granulés, Préparés en Irlande)

Variétés: Bdun - Aux Tomates -
Blanc.
Paquets. Sc. Cartons 1 doz. par

carton 0.45
Paquets, 5c. Boites 3 doz. chaque

(assorties), par doz. 0.45
Paquets, 5c, par doz de bandes ___

(ou en boites de 4o bandes
$7.50 par boite.)

Canistres Isc. Boites 3 doz.,
grandeur, 4 oz., par doz. 1 .45

.anistres 25C. Boites 2 doz.,
deur. 8 oz., par doz. 2.35
BORDEN MILK CO., LIMITED

Montréal
Liste de prix pour l'Est, Fort William

inclus.
Prix au

Lait Condensé (sucré) Détaillant
Carque Reindeer (4 doz. par cse)1$5 .75

Marque Mayflower (j doz. par cse) 5.25
Marque Ciover (4 doz. par cse) 4.50

Lait évaporé (non sucré)
Marque Reindeer jersey, Boite

de Famille (4 doz. par caisse) 3.90
Marquc Reindeer jersey, Boite
mloyenne (4 doz. par par caisse) 4.50
Marque Reindeer jersey, Boite

d'hôtel (a doz. par caisse) --- 4.25
Carque Reindéeejrsey, Galion

(Yi douzaine p~ar caisse 4.75
Café (avec Lait et Sucre)

Marque Reindeer &2 doz. par cse) 5.00
Marque Regal (2 doz. par cse) 4.50
Marque Reindeer, en jarres en

verre (2 doz. par caisse> 6.20
Cacao (avec Lait et Sucre)

Marque Reindeer, (2 doz. par cse( 4.80
Limite de fret: Soc par Cwt.

Conditions: Net 30 jours, sans escompte

Laits et Crèmes Conden-
sés.

St, Uharles "FamilY 3.90
L~JSt. Charles "Hatel" 4.25

Lait "Silver Cow" 5.40
"Purity 5.25

UGooC ..uck".........4.50

Lait condensé
La cse

Marque Eagle, 4
dos., chaque. $6

Marque Gold Seal,
doz., chaque 5.25

.- '...c'..Marque Challenge, 4
doz., chaque 4.50

Lait évaporé
Marque Peerless "Ho1tel", 2 doz.,

chaque. 4.25
Marque Peerless "Boite Haute", 4

doz., chaque. 4.50
Niarque ileerless "Pour Famille", 4

doz., chaque. 3.90
Marque Pcerless "Petite Boite", 4

doz., chaque. 2.00

The EDWARDSBURG STARCH CO.,

Ltd., Montréal.
Sirops de Table.

Marque "Crown".
Quarts (700 livres)
4 quarts (350 livres)
i quarts (175 livres)
Seaux de 381 lbs. le
Seaux de 25 lbs. le
Canistres 2 lbs., 2 doz. à la
Canistres 5 lbs., i doz. à la
Canistres îo lbs., i d. à la
Canistres 20 lbs., J d. à la

Marque "«Lily White".

lb
lb
lb

seat
seat
ca5s
cais
cais~
caiss

0.031
0.034
0.031

1 1.75
I 1.25

se 2.40
se 2.75
Se 2.65
eC 2.6o

Canistres 2 lbs., 2 d. à la caisse 2.75
Canistres 5 lbs., i d. à la caisse 3. 10
Canistres jo lbs., 1 d. à la caisse 3.00
Canistres 20 lbs.. _J LiJa.%caisse- 2.9--

Marque "Beavee"- (G-oùt-d rab"Ue
Canistres
Lanistres
(a nist res
Can 'stres

2 l b., 2 d. à l a
5 lb., i d. à la
ic lb., i d. à la
20 IL, i d. à la

caisse
cais se
caisse
caisse

3.50
4.00
3.95
3.90

Emipois de buanderie La tb.
No i Blanc ou Bleu, cartons 3 lb. o.o61
No i Blanc ou Bleu, cartons 4 lb. o.o61
No i Blanc, barils o.o6
Canada Lausdry (cse de 40 lb.) o.oSi
Silver Gloss, btes à coulisse, 6 IL o.o8
Silver Gloss, Canistres de 6 lbs. o.08
Kegs Silver Gloss gros cristaux 0.07

cdwardsburg's Silver Glosa, pa-
quets chromos de i lb.

Benson's Satine cartons de i lb.
Canada White. bloss, pqts de i lb.
llenson's Enamel par caisse de

40 lbs.
Benson's Enamel par caisse de

20 Ibi.
Celluloid

Boites contenant 4s cartons, par
caisse.
Empois de cuisine

0.071

0.071
0.06

(Boites deý20 lbs., ic en plus par livre).
W. T. Benson's &.Co., Ceiebrated tire-

pared Corn.
Boites de 40 lbî.

Canada Pure Corn Starch
(Boites de 2 lbs., ic en plus.)

ELIE CHARBONNEAU

0.07J
0.051

Marché Bonsecours

Montréal

Bananes, régime 0.00 2.5o
Citrons Messine (3w.3e 0.00. 4.00
Pommes fameuses No 1 0.00 4.50
Pommes fameuses No 2 0.00 3.75
Pommes Piwaki 0.00 3.50
Pommes Russett 0.00 3.50
Betteraves 0.00 0.75
Navets 0.00 0.75
Carottes 0.00 0.75
Patates 0.00 0.90
Ponmmes Walty 3.00 3.50
Pommes Alexandre 3.00 3.50
E. W. CILLETT COMPANY LIMITEO

*

sa'

Toronto. Ont.

otour uam1aodaes a uxia 4
t"uinde poe du&s Ontado.'i

M-oc. exoeptà là où du [L ts péA
ee mdi pi paa evée cont Mn vigueur.
t le», sot @WUJ1 à var'o san avis.

.- Lc.vaIn en rablettes
URr,yal.ft

Boites 36 paquets à
bc . . . la boite 11.15
Lessive en Poudre de

elleet.
La coe

4 dos. à la caisse $3.5u

3 caisses . . . .3.40

6 caisses ou plue. 3.35

1 Poudre à Pâte uMaglon
Ne contient pas d'alun.

La doz.
6 doz. de 6c. .. $0.50

i4do.de- --r o..
0&-oz de- f-os. . 1L00

4 doz.-de 8 0z.. 1.30
4 doz. de 12 oz.. 1.80
2 doz. de 12 oz . 1.81
4 dDz. de 16 oz. 3.2E
2 dos. de 16 oz. .,2.30

1 doz. de 2J lbe. . .00
J dos. de 5 lbs. . . 9.60
2 doz. de 6 os. à
1 doz. de 12 os. la Coe
1 dos. de 16 os. 86.0(

Vendue en canistres seulement
Remise sp6ciale de 5% accord6e zur lei

commandes de 6 caisses et plu de 1*
poaIr à Pâté "MaglV'.
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500;y
des marchands gaspillent leur huile en se servant de l'ancien système pour
la mesurer ; de plus, leurs marchandises sont imprégnées de cette senteur
désagréable qui part 8i difficilement.

Augmentez vos profittn vous servant du

Système Bowser
pour mesurer l'huille.

Le réservoir est à l'épreuve du feu, et peut être placé facilement eni dessous de votre
comptoir avecun robinet au-dessus. Un indicateur vous montre eni tout temps la quan- A Preut avoc.0 Système BowBfr
tité d'huile qu'il y a dans votre réservoir.

Pas de mesure, pas d'entonnoirs, pas de senteur désagréable, plancher propre.
Grandeurs assorties, prix variés. Nos conditions sont faciles ;vous pouvez payer

une certaine somme comptant, et la balance à tant par mois. Pour plus amples informa.
tions, demandez notre brochure gratuite No. 8 P. Ecrivez-nous en français.

S. F. BOWSER & CIE, Ince
66-68 Ave. Fraser, Toronto, Ont.

Manufacturersdepuis 27 amsade pomp-eb à mesure automatique. de système d'emmagasinage de gazoline
et d'hule. de mesures à enregi trement automatique pour et nduits, de systèmes de nettoyage à sec, etc. . i.

Il est profitable EA SIFIRST
de vendre

des articles purs.
Fruits séchés de Criffin à Bk.IIoy : Raisins épipinés,

Prunes, Abricots, Pèches et Poires évaporés avc
toute leur saveur primitive. Une révélation pour
l'épicier habitué à acheter d'autres marques.

La Gélatine de Cox. Servie avec des fruits mûrs et
bien frais, la Gelée en Poudre Instant de Coi, fait
un dessert délicieux. Zile est parfaitement pure -

de fabrication Anglaise.
Coco Frultino. Coco Fruitine améliore la cuisson et Le Sens des Ahirkes-Economise les Dollars

bonifie la patisserie. Son goûit pur, riche et délicat, ____________________
et son évidente sup1ériorité sur le beurre. l'huile ou le POURQUOI ACHETER
saindoux le recommandent à la ménagère économe, le saindoux de porciquand vous pouvez acheter EASI FIRST

Macaroni de Codou. On n'emploie que la plus fine Shortening, un Pur Produit V(gétal qui fera tout (et encore
Farine de Blé Russe Taganrog dans la fabrication mieux) ce que peut faire le saindoux, à plus de QUATRE

des roditsde odo. Vritale rodit ranaiscenta de moins la livre ?
fabeq partsid Codou.Véialprdt aiÇs Garanti pour satisfaire les goûts les plus difficiles.

fabrquéparFéli Coou.Préparé em paquets populaires - blocs d'une livre, eni
bottes de ferblanc, en seaux, en tinettes ou en tierces.

Une commande d'essai veut dire : PLUS DE PROFITSARTHUR P. TIPPET & GO.DASVTEGUE.
M TEA.'Agents. TOOT.Onan, Langlois & Cie, Limitée

Il TEL TRNO MONTfRELAL.
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*ta ellwqs" La
Ne. 1 caisse 60 pqta de 1 lb...

5 caises ... .. .. .. .
Êo. 2 Caisse 120 pqts de lb

5 caisses....
ILIk~IiU No 3 caisse

30 pill. de 1 lb. .
et 60 pqts. de i lb.J

6 catisses.. .. ..
No. 5 caisse

100 pqts de 10 oz. 2.90
5 caisses. .. ... 2.8t
Crème de Tartre de

"GilI.tt"

La dos
Ilb. pqts. (4 doz. dans

!a caisse) . . . . $1.00

jlb. pqts. (4 doz. dans
la caisse) . . . . 2.00

-Imumémop-La ce
4 do:. pille., I lb..... assor- $80
2 dos. pqts.. j lb..... t La

lb. canîstres rondes, avec couver- do:.
cles fermant à vis (4 doz. dans la
caisse).......... ...

L lb. canîstres rondes, avec couver-
cles fermant à vis (3 doz. dans la
caisse)...........4.1<

La Ib
6 Ilb. canîstres carrées (/ dor daile

la caisse)..........0.33
10 lb. bottes en bols. .. ..... 0.30J
26 lb. seaux en bols . . . . . . 0.301

100 lb. barils.. .. . . .. . . . 0.281
360 lb. barll...a* 1

eu.
3.35
3.76
3.85
3.76

2.8b

2.75
Seaux en bois. 2o lbs.
Chaudières, 2o lbs.
C;Ih~ses, 3 lbs., 2o à la caisse
Chaudières, 5 lbs., 12 à la caisse
Caisses, îo lbs., 6 à la caisse
GUNN, LANGLOIS & Cie,

Montréal

o. loi
0.10
oD."1
o. 101
o.:1oi

Limitée

Prix du Saindoux

Composé, Marque

BASIFIRST
Tierces 0.o92

Tinettes 6o lb. o. io
Seaux en bois, 20 lbs. 2.10
Chaudières, 20 lbs. 2.00
Caisses, 3 lbs. 0.11
L.aisses, 5 lbs. lb. 0.11
Caisses. io lbs. lb. 0.11
Pains moulés d'une livre o. Ili
IMPEHIAL TOBACCO CO., 0F CA-

NADA, LIMITED
Cigarettes

Athlete
Bouquet
Calabash
Columbia (tout tabac)
Coronet
Dardanelles (Turques)
Dardanelles (Turques)

Le î,ooo
8.5o
5.75

11.00
11.00
18.50

bouts unis 12.50
bouts liège

N. K FAIRBANK COMPANY
LIMITED
Montréal

Prix du Saindoux

BOAR'S HEAD. F.

0. B. Montréal.
Tinettes 6o lb.o.iol
Tierces 0.10

M1urteau, W*illi1ams &Cie, Limite
Maison de Confiance fondée en 189Z

Le plus grand choix d'instruments de Musique au Canada.

PIANO8, PIANOS - AUTOMATIQUES
PHONOGRAPHES, (iRAPIIOPIIONES

Des plus célèbres fabriques du Canada, des État-Unis et d'Europe
Le seul endroit ou vous puissiez voutprocurer. le merveillcui- i-Phonola' (Phonographe- -

Path-.1 -jouant le- disques saphir et à a~Igl e.
Prix spéciaux pour argent comptant ou avec conditions de paiement pour convenir aux acheteurs.

Une visite est sollicitée avant de faire votre choix.

Bureau-Chef et Magasin Principal:: No. 316 rue Ste-Catherine Est, Montréal.
Succursale : No. 589 rue Ste-Catherine Ouest, Montréal.

Succursale: No. 131 rue Sparks, Ottawa.
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ou argent 12.50
Derby 6.55Lmpire Navy Cut 8.oo
Fatima 10.00
Guinea Gold 8.00
Gloria 7
Gold Crest & <0

Hassan (Turques) 8.50
imperial A. A. 27-00
Imperial A. A. 1 0
Mecca (Egyptiennes) 15

Mogl Egptiennes) bouts unis 12.00
Mogul ( gyptiennes) bouts en

liège 12.00
Murad (Turques) bouts unis 12.00
New Light (tout tabac) 8.50
Niobe (Turques) 8.00
Old Chum 8.00
Old Gold 6.30
Old Judg 8.5o
l'ail Mall (format ordinaire) 18.5o
Pall Mail (format royal) 25.00
Players' Navy Cut 8.20
Richmond Straight Cut 11.00
Sweet Caporal 8.50
Swveet Sixteen 5.75
Sub-Rosa (tout tabac> 8.50
Yidiz (Egyptiennes) bouts en liè-

ge ou en or 15.00
Yildiz (Magnums Egyptiennes)

bouts unis, en liège ou en or 20.00
Cigarettes import es. Le Y,,000

Capstan (douces et medium) 12.00
Capstan, btes de io avec porte-ci-

garettes 12.50
Soussa (importées du Caire, Egyp-

te), extra fine No 25 20.00
Extra fiine No 30 23.00

Khedivial 30.00
Tbree Castles, btesde ferblanc, 50

s. et btes de carton ro s. 15.00
Tbree Castles, btes de fantaisie,

10 s. 16.w0
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ka compague de publicité qui se poursuit actuellement assure aux marchanda qui tic

POUDRES NERVINES DE MW
une vente rapide et de bons pirofits@. Quelle que sait la cause des miaux de tete. Il n'y a pas
rapidement et avec autant d eflSCsIc que les Poudres Nervines de Mathieu.

POUDRES NERVINES
De MATHIEU

Essayez vous . mCrne les Poudres Ner
via"s de Mathiesu. à nos frais, au moyen du
Coupon ci-joint. >1 vous ou quelqu.'un de
votre famille souffrez de maux de tete.

LA CIE J. L MATftIEU,
propriétaire.

P. Q.Sherbrooke,

Ornent ICI

THIEU
de remède qui atteigne le siège du mal ausi

Ventiles m'envoyer urne botte régulière 11
dtPodrsNm.vkmsdeMathieIu à 'adrem
suivante à

Nom ....... ......... .....

De....... ..... * .....
<Nom de la maison de commerce).

Ru............. .......

Ville ou village ........................

Provin ce.............................

DameS. ade@ T aFIlsa. Pou Homsmes d'Affaires.

HOTEL[ SOUTHERN
64o Rue, près de Broadway.

NEW -YORK.
(A ripou v dutoeu.> <Amagfement modae).

HÔTES FERMANM3T ET DE PASSAGE.
Au centre du quartier des thé£tres et des meagsins.
Les chars ponr toutesles gares de chemin de fer passent de vaut

la porte.
Salon, Chambre à Coucher et Salle de Bains. $3s.o 54.00 et plus

par Jour.
Chambre Sil et Sallede EainsA partir defu .So et $a ce parjour.
Chambre Double etSillede Eains.&partirde s.set $3.oo par jouiY.
"rx spéciaux à la semaine.-Restaursnt à la carte.

Pla. Européen.
IL. G. VENETOS, Propriétaire.
Demadez use Brochure.

Pour un jour froid
Certains de vos clients sont sans dcoute sous

'impression que le

Biscuit Shredded Wheat
est un "plat d'été."

C'est un aliment d'été-un aliment pour toutes
les saisons et tous les climats-servi avec (lu lait chaud
en hiver, il fait un déjeuner délicieux, qui réchauffe
et réconforte. Si vous le suggérez à vos clieilts, vous
augmente rez vos ventes.

Le "SHREDDILD WNEAT" est empaqueté dans des
osiem emn bois »ldes et bien faites. L'épicier éco-
nome vendre lm esissea vides 1 On ou 1 se pièc.
OO qui augmentera mes profits.

The

Canadian Shredded
Wheat Co., Liinited
Niagara Falls, Ont.

PURGATIVE

iRIGA
répondra parfaitement à ce besoin.

Société- des Eaux Purgatives " RIGA"9
215 Rue N-Dame

RIGA Est, Montréal. RIGA

LA MARQUE KING
ni'a pas d'égale. Nous pouvons offrir

les meilleures marchandises aux
plus bas prix. Un marchand

nous écrit :"Vos mar-
chandises sont cer-

MARQ~UE KING tainement excel.

Ces coâftures sontlets

préparées en seaux de 5
livres (couvercle à friction) et
de 7 livres ; en pots en veires et
en seaux en bois.

--- COURTIERS De QUEBKO,

- -lVolbl voire chanice.

EN ECRIVANT AUX ANNONCEU RS. CITEZ "LE PRIX COURANT"

Labrec que & Pellerin
MONTRICAL.

Agents ;
Provinces Maritimes J. Hunter White.
Province de l'Ouest J. J. Gilmor & Co., Winnipeg.
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Les eonnaisseurs
FUMENT LA

PIPE "1PEIERSON"1
Tous les marchands de tabac soucieux de leur

réputation devraient avoir cette marque en magasin.

Seule et unique maison au Canada réparant et fabri-
quant les pipes et articles de fumeurs en toua genres.

Propriétaires des

IIU IEIUNE

Seuls dépositaires des Trabacs et Cigarettes
de la Régie Française.

CENIN TR UDEAU & CIE., Limitée.
22 RUE NOTRE-DAME ObLES T, - - M ON TREA L

Tabac à Cigarettes L
B3. C. N o 1, 1/ 12 S.
Puritan, 1/12 s.
Athlete, 1/12 S.
Derby, btes ferblanc i lb.
Swect Caporal, 1/13 S.

Tabacs coupés. L
Old Chum. [os
Lord Stanley, Tins i lb.
Meerschaum. 103
Athiete Mixture, Tins i et à lb.
Old Gol d 12SSeal of North Carolina. 12S

Duke's Mixture (Cut PIult).
Old Virginia, pqts i et i lb. 0.78
Duke's Mixture (Granulé),

1/108 Bagas l bs. carton.
Bull Durham.

io bags, 5 lbs. carton.
1/16 bags, 5 lbs. carton.

Old Virginia, pqts. 1/16 lb.
Snap pqts. 1/12 et 1/6 IL

Calabash Mixture, tins i et 1 IL
Calabash Mixture, tins i lb.
Calabasb Mixture, tins àI L
Capstan Navy C Fjrporté) tins

i lb. Medium let Fort.
-Capstan'-1bctre- fixnpurté) tins

iI L Medium.
Pride of Virginia (importé) tâns

i/îo lb.
Old English Curve Cut <impor-

té) tins i/io IL
Tuxedo (importé) tins î/io IL
Lucky Strike (importé) tins 1/10
Rose Leaf (importé, à chiquer)

pqts. 1 oz.
Tabacs à chiquer (importés)

Piper Hiedsieck.
Tabacs en poudre.

Copenhagen en boites 1/12 IL

albi.
1.00
1.00
I .Q5
0.95
1.15s

a lb.
0.'79
1.05
0.79
1.35
0.95
0.95
o.9
o.80

o.8

1.25
1 .25
0.72
0.48
1.15

..20
1.*35

1-33

1 33

I .33

1 .33
1 .35
1 .33

1 .22

à~ ib.
1.20

La lb.
0.0

Horseshoc
Rose No i de Landry.
Rose No i de Houde.

<Empire Branch)
Tabac à chiquer.

Club barres, 5 à la barre, 6 morc.
à la IL, boites 5 lbs.

M005e lis.
Snow Shoe barres, 6j morc. à la

lb.
Stag 5 1/3 morc. à la IL, i butts

12 lbs., boites 6 ubs.
Rlack Watch 6s.
Btbbs 6s. et 12s.
Currency las.
Pay roll 71à.
Empire Navy Chewing barres 14

oz., boites 7 lbs.
Tabacs à fumer en palettes.

Pedro barres, 16 oz., s marc, à la
lb.* boite 6 ubs.

Empire 6s et i2s.
Rosebud 6s.
Ivy 7s.

-Shuaro-ck 6e -

Cyreat West (Sac) 8s.
Regal, cube cnt en. boites 9s.
Taxi, Crimp cut, boites îos.

HENRI JONAS & CIE,
4 Montréal

0.32 21 0Z.
0.34 oz0.

8oz.

~alb. 4 Oz

Rondes.. Quintessences.
Rondes. Quintessences.
Rondes. Quintessences.
Rondes. Quintessence.
Carrées. Quintessence. Bou-

chons émeri.

1.75
2.00
3.50
6.00

3.50

8 oz. Carrées. Quintessence. Bou-
0.40 chons émeri. 7.00
0.40 2 oz. Anchor. 1.00

4 oz. Anchor. 1.75
0.43 8 oz. Anchor. 3.00

in> oz. Anchor. 6.00
0.38 2 oz. Golden Star "Double Force"0.74
0.44 .s oz. Golden Star "Double Force"1.25
0.46 8 oz. Golden Star "Double Force"2.25
0.46 16 oz. Golden Star -Double Force"4.25
o.56 2 OZ. Plates. Soluble. 0.75

4 OZ. Plates. Soluble. 1 .25
0.51 8 oz. Plates. Soluble. 2.25

La lb. 16 oz. Plates. Soluble. 4.25
i oz. London. 0.50

0.5 oz. London. 0.750.5Extraits à la livre de $1.00 à 3.000.44 Extraits au gallon de $6. oo à 24.00
0.45 Même$ prix pour extraits detouj fruits.
Qý0 .3
0.45 MoUptarde Française. -_ La grosse

Lalb. 2 doz. àla caisse.
0.59
0.70
0.78

Extraits Culinaires. La doz.
i oz. Plates. Triple concentré o.8o
2 OZ. Plates. Triple concentré. i.50
2 OZ. Carrées. Triple concentré. 1 .75
4 Oz. Carrées. Triple concentré. 3.00
8 oz. Carrées. Triple concentré. 6roe
16nz. Carrées. Triple concentré. 12.00

Lare.
Tublers.

Egg Cups.
No 67 jars.

2 doz. à la caisse.
Muggs.
Nugget Tumblers.
Athenian Tumblers.
Goblets.

b. 'M

p.

7.50
10.00
12.00

1o.80
12.00
12.*00

12.00.
12.00
12.00
12.00

GD ED



Vol. LV - o 50LE PRIX COURANT, Vendredi, 13 Décembre i912.

CHAQUE
JOUR

'*th~'* ~

laow- et chaqueoheure du Jour
commandent l'usage de

4SNAP,
Nettoyeur pour les Mains.

Il enlève facilement toutes souillures et
ne détériore pas la délicatesse de la peau.
Tous lei marchands devraient avoir

ISN AP.

SNAP COMPANY, Limited.
MONTRÉAL.

Saidoxm p os

Reconnu comme le meilleur
sur le marché.

Il n'en existe pas qui ait un
-goût --plus fin.

Son Prix est raisonnable.

MATTIE'WS=LAINf LJMJTED
Rue Miii, . - MONTREAL.

Son Influence Compte

ronne,.lui toujouirs %u sel de table qui soit sec et fin, qui
coule bien de ln salière et s.ans effort.

Le SEL de Table
WINDSOR

Devient un ami sincère de toute personne parcequîli est sec
et fin, qu'il lie se pêtrifie pas dans la ýaiè<re et qu'il donne
aux aliments la saveur exacte qu'il doit leur donner-sans
laisser aucune trace d' amertume.

The Canadian Sait Company Limited
WJ NI)S01t, ONTARIO.

Au Commerce.s l

La Grande Vogue
de la

NOUVELLE FARINE ST. LAWRENCE
'augmente de semaine en semaine.

Les maitres-boulangerseon reconnaissent la

supériorité.-le1 ménagères l'apprécient do

plus on plus; elle représente la fine fleur des

meilleurs blés de l'Ouest Canadien.

4 Marques d'Egale Pureté:

Vos commandes recevront notre meilleure attention.

Tb@ St. Lawrence Flou r Milis Co.,
Téléphone Bell, Main 6741 Uàmited

1110 rue Notre-Dame ouest, Montréal.

Le FARINE ST LAWRENCE. Blanche et Pure
commce le Lys

1' I

EN ECRIVANT AUX ANNONCEUR~S, CITEZ 'LE PRIX COURANT"

k
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1 dos. à la calis
fi-

No 64 )aru. 15.00
No 6 4Jrs. 18.0o
No 66Jrs. 21.00
No 68 j ars. j15.00

No 69 j ars. 241.00
Vernis à chaussures. La doz.

z dot. à la caisse
Marques Froment. 0.75
Marque Jonas. 0.75
Vernis Militaire à l'épreuve de

l'eau. 2.00
LABRECQUE & PELLERIN, MANU-

FACTURIERS, MONTREAL
Douz.

Catsup King. $1.oo
Catsup King, bdl. 9 douz. 0.95
Confiture King, 2 lbs. cse 3 doz. 1 .50
Confiture, cse 2 doz., 12 onces. 1.00
Confiture, pinte. 2. 50
Caustique, zoo lbs. chaque. 27
Caustique, So lbs. chaque. 1l.50
Lessive, ce 4 douz., douz. 40c,

caisse. 1.40
Confiture, chaudière No 7, ch. 0.421
Confiture, seau No 7 chaque. 0.45
Confiture, chaudière No 5. ch. 0.30
Confiture "King" chaudière NO 7

Ch. 0.45
MATTHEWS-LAING LIMITED

Montréal, Canada.

Lard en Baril Marque "Anchor"

Lard pesant, Canada Short Cut,
Mess brI. 35/45. 29.00

Lard pesant, Canada Short Cut,
Mess i brl. 14.75

Lard pesant, Canada Short Cut,
bri. 45/55 28.00

Lard pesant, Canada Short Cut,
i brl. 14-75

Lard pesant, Brown Brand, dé-
sosse, tout gras, brL. 20/35 28.00

Lard clair, pesant, brl. 2o/35.
P'ickled I<olls, brI. 28.00
Lard à fèves, (Fctiti Morceaux, 15nmais gras), br I 15

Il;vcîcar fat bIcks 40/5 29.00
Saindoux Composé Raffiné, choix.

M arque 'Anchor".
Tierces, 375 lbs. Il. 0.091
Boites 50 lbs. net (doublure par-

chemnin) 0.091
Tinettes 50 lbs. net (Tinette

îiitécS 0.091
Seaux de bois, 20 lbs., net $2.oo 0.10o
Seaux dc fer-blanc, 20 lbs. $i.9o 0.093
Laisses 10 lbs. tins, 6o lbs. en

caisses, bleu 0.1zo1
Caisses 5 lbs. tins, 6o lbs. eni

caisses, bleu o.1o1
Caiaàes, 3 lbs., tins, 6o lbs., en

caisso. l.oia
Briques de saindoux composé, 6o

lbs., en caisse, pqts ilb. 0.11
baluîaoux Marque "*Anchor" (garantit

pur).

Tieces, 375 lbs.0.4
lBoitcs, So lbs., net &doublure0.4

parch emnin) 0.15
Tinettes, 50 lbs., net (tinette imi-

tée) 0.151
Seaux de bois, 2o lbs., net (dou-

bliire parchemuin) $3.05 0.151
S'aux en fer-blanc, 20 Ibo.

brut $2.95 0.1 4 15

Caisses,'ý i0 Ibo., tins, 6o Ibo.. u
caisses Rouge . . ]iI

Caisses, 5 Ibo., tins, O lbs., en
caisses Rouge o. 131

Caisses, 3 Ibs., tins, 6o Ibo., en
caisses Rouge. o. îl

Saindoux eni tarré d'une livre,
6o lbs., crn caisse. o. 16
Viandes fumées.

Jambons: Première qualité.
Extra gros, 28 à 40 lbs. o.;
Gros, zo à 28 lbs. 0.15
Moyens, 15 à 19 lbs. 01
Pectits, 10 à 13 lbs. o. 1;

jambons désosses, roulés, gros
j6 à 25 lbs. o.16

Jambons desossés, roulés, petits
9 à 12 lbs.0N

Bacon, Spécial Rosc Brand o. 2 1
bacon de Laing, à déjeuner,

sans os, choisi. 0.19
Bacon de B3rown, à déjeuner, mar-

(lue anglaise, sans os, épais. o.1iS
Bacon de Laing, Windsor, dos

pelé. 0.21
jambons de Laing. choisis, Pi-

que-Nique", 1o à 14 lbs. 0. 131
Petit bacon roulé, épicé, désos-

Sé, 8 à 12 lbs. 0.151
Blacon choisi, Wiltshire, cote 50

lbs. 0. 171
Cottage Rols. o. 161

Saucisses fumées.
Bologna (Bondon de Boeuf) 0.07
Bologna (Enveloppe cirée) 0.07
Brunswick (Beef Middles). o.o8
Frankfurts. 0.o9
Polish. 0.o9
Garlic. o.09
Empress (Poulet, jambon et Ian-

Sue). doz. x.î(
aucisses fraîches.

;aucisscs dc porc (tripes de porc) o.o8i

Le Cadeau d'une maison

'Anglaise aux Canadiens

Gratis A
Pendant ces mois derniers, environ zooooo beaux étuis à

cigarettes ont été donnés aux fumeurs anglais des Cigarettes
"Black Cat."

C'est une marque d'estime, un tribut à leur bon imgment en
fait de tabac. Car les Cigarettes "Black Cat" sont éminemment
les meilleures cigarettes de tabac de Virginie actuellement sur
le marché.

Ces étuis à cigarettes comme cadeaux-sont des chefs-d'oeuvre

Ce sont de beaux souvenirs presque sans prix d'un évène-
ment inoubliable pour les sujets britanniques.

Vous pouvez en avoir un en échange de 5o coupons-échange
démandé seulement comme preuýe de ce (lue vous êtes un
fumeur de Cigarettes "Black Cat." CECI NEST PAS DE LA
SOUjICITATION.

Et nous, la maison "Carreras", désirons que ce qui suit soit
bien comris : L1s Civarettes " Black Cat". aussi bien one l'étui

- I iIiIià%iiLiu iiugi&tu . OUs portent ie-p-ortrait de eurs majes- A iaetssueisn es produits du travail anglais, sup-
- soi-.~ogo-t-l-eiê-MVUe .blsoné e ulers-w répa-ecul n -t1TTy a aaucun e éiéf1i rangr

la audface, pour en compromettre la sincérité. -

CARRERAS & MARCIANUS 0F CANADA LIMITED 853 Boulevard St.Laurent, Montréal, Qué.

Farcnsdes BLfKfA
CigarettesBL C A

Moyennement fortes 10 pour 10 cents Douces

mi
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Demandez le Célè"bre

Il y a durant cette saison une grande demande pour les sucres 'j1aunes" ou cassonades, et les
sucres jaunes St. Lawrence sont les plus attrayants du marché.

A1

CONSIGNATIONS.
L- G CÉnadieâne de F roduits._Agricoles,

Acause de s elientêla nombreuse et choisie, disposea

AVE.C AVANTAGE
De toutes les consignations qui lui seront faites de

Beurre, I Oeufs,
Sirop d'Erable, j Sucre d'Erable,

Fromage, etc.
Remise est toujours faite sians délai.

ires: La Geo Caudie de pradut Agrieu,
38.40 PUACE YOUVILLE, MONTREAL.

Tel 1110 Main à 1 BI-401 0. -

EN ECRIVANT AUX ANNONCEU

PAPIER
POUR

Demandez à votre LIBRA&IRE
la marque " Northern Mils, "
qualité supérieure pourPAPIER
A COPIE.

Menutuoturàe par la

Compagnie des Moulins
DU NORD

278 rue St.Pauf, Montréal,~

RS, CITEZ "LE PRIX COIT?&.NX"

STOCK DIS SAISON

Les Celées et Marmelades
Ecossaises de JAS. ROBERTSON & Sons arrivent à temps pour le

COMMEIRCE DE, NOELI
Il ne se fait pas de meilleures Confitures dans tous l'Univers.

Donnez votre commande pendant que nous avons l'assortiment complet.

MATIIEWSON'S SONS, Agents - Montréal.

yul. XLV - No 5o LE PRIX COURANT, Vendredi, 13 136cembre. 1912.
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Saucisses de porc (tripes de mou-
ton)

Petites Saucisses de porc (pur
porc).

Saucisses Cambridge (paquets de
i lb.

Saucisses de fermier.
Chair à saucisses (seaux de 20

1Ibm.)
Soudin blanc.
oudin noir.

AGENCES
LAPORTE, MARTIN &

Montréal

0.091

0.15

0.00
0.12

0.071

CIE, LTEE,

Légumes.
petits Pois Importés "Soleil"

Très fin1 zoo boites 13.50
Fins, îoo boîtes 12.00
Mi-fins, ' o0 boites 11.00
Moyens, No 1z, 100 boites 10.50
Moyens No 2, 100 boites 10.00
Moyens, No 3. 100 boites 9.25

Petits Pois "*Frs. PeuÀt & Cie."
Mi-fins, 100 boites. 9.00
Moyens, 100 boites. 7.50

Haricots "Soleil"
Verts, nbirs, extra fins. 100 boites 13.*00
Verts, noirs, fins, 100 boites 1î .00
Verts, noirs, extra fins, 40 flacons &.5o
Verts, moyens, 100 boites 8.25
coupes, 100 boites. 8.o
Macédoines No i extra, 10o boîtes 13.00
Macédoines No 2 extra, 100 boites 9.25
Macédoines No 1 extra, 40 flacons 9.00
Côtes de Céleri, 100 boites. 8 .00
Côtes de Céleri, 50 boites. 7.00
£pinards en Purée, 100 boites. 9.50
Epinards en Purée, 50 btes, i kilo. 9.00
Epinards en Purée, 40 flacons. 7.50

Force Votre

Fonde d'Artichauts. 100 boites. 33.00
Carottes Tournées primeur, îoo b. 1o.oo

Soupes (Pois, Oseilles et Asperges)
Vertes cerfeuil, 100 boites. ' 9.50
Printanière Nouvelle. ioo boites. 9.50
Purée de tomates concentrées 9.oo
julienne, 1o0 boites 80

Asperges. C S
Pointes têtes seulement, 1001 b. 31 .00
Pointes Longues, ix idm, 100 b. 2ý8.00
Blranches géantes, 1001 boites. 28.00
11ranches géantes, so boites. 26.50
Branches Grosses, i001 boites. 26.00
Branches Extra, 1001 boites. 23.50
Branches grosses, So boites. 23.00
Branches Extra, 5o boites. 24.00
Branches Fines, iooi b~oites. 23.50
Branches Fines, 5o boites. .ý. o
l'ointes têtes seulement, 40 flaic. 16.oo
Býraniches géantes, 16 bocaux. ti .00

Flageolets.
Extra Fins, tooi boites. 13.00
Mfoycns, 100/ boites. t' .00
Moyens, No 2, s001 boites. 8 n

Asperges. C/S
C'oupées sur ext
Coupées sur ext
Conupées, icr chî
( upées, 1er Cli

Coupées, choix
Coupées, choix
C~oupées, 2eCchc
CoDupées, 2e Clio
Coupées sur ext

Sardines
WVhite Bear is.
Le Pilote il.
%Vhite Bear ils.
Light House à.
Victoria ils.

Alibert 1.

ra, iooi boites.
ra, 50 boîtes.
aix, moil boites.
oix 50 boites.
courant, tooi 1).
courant. S0 boites.
ix, îooi boites.
ix, 50 boites.
ra, 40 flacons.

23.50
2'. 50
2 1.50ý
21 .00
17.00
16. ;o
13.50
13.00
12. ý

C/S
17.00
11 .50

9.50
8.5o
8.00
7.50

Savons de Cau
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tile, Lb.
Le 3oleil 72% d'huile d'Olive.

înorc. de 10 çz., 200 à la caisse. 32.00
more. de 7 OZ., 200 à la caisse. 7.50
mnore. de i lb., So à la caisse. 4.50
more. de f lb., 50 à la caisse. 3.7;
înorc. de 3 lbs., 12 à la caisse. 0.09
morc. de i i lbs., 25 à la Caisse. 0.08

La Lune 6s% d'huile d'olive. Lb.
marc, de i lb., 5o à la caisse. 3.
morc, de 3 lbs., 12 à la caisse. 0.0si

LAIT CONDENSE ET EVAPORE.
Borden Milk Co.. Ltd., à l'Est de Fort

William, Ont-

I agIe lirattu, 4 d,17.......
l<eisidcter liraîid, .4 dî,z........,-
Srlcr (tl v lirailî, 4 d' 'z........40
;< id( Sca l Brand. 4 d'z i...........

Mayil.';vr ratit. 4 <l.'z....... .;
l~riyflan,4 <l..... ..... ...

Challenge Bîrand. 4 doz..... .. 0
Clover Btrand. 4 dl<. ........ 4 50'

1' vap' 're tton sucré):
St. C harles Biranîd. 4 tl,?........00
I 'etîrltss Blrand. pet <t. 4 <1t,7....2.00
qt. ('harle. B rand. faitlle. 4 (1-z. 3-90>
I 'eetriess Branîd. famlille, 4 d'z. 3.90
I er.ey Brandl. famille, .1 d(e'... .go9
St. Uh*Iarles Brand. haute, 4 doz.. 4.50
I'eerless Itranul. haute, 4 doz....4.50
J er,;ev Ilratiul. 4ate t z.....4.30
St. Charles Brand, hôtel, 2 doz. .. 4.25
l'ecrless Birand. lo('te!, 2 doz....4.25
Jersey Brand, Ibid, 2 doz.....4 235
St. Charles Brand, gallons, '/ dOz. 4.75
"Reindecer" café et lait, 2 doz. .. 5.00
"IZegal" café et lait, 2 doz. .. .... 4.50
"RZeindeer" cacao Ct lait, 2 doz. .,4.80

Pureté

garantie de profit repose dans

Le Soda à Pâ"te

"COW BRAND"

kcaukde".ajopularité--chez - -
les ménagères.

Commandez-en à votre fournisseur.

CHURCH & DWIGHT
LIMITLD

Manufatcturiers

Uniforme MONTRÉAL Dignp de
Confiance

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ «'LE PRIX COURANT"
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Preuve Imprimée
Votre vérificateur vous dira la faiblesse des feuillets de vente écrits. Il sait que les

chiffres crayonnés peuvent être changés et qu'il se produit des erreurs. Il ne peut jamais
dire si les documents qui restent au magasin sont les duplicata de ceux donnés aux clients.

Evitez ceta en lui donnant une Preuve Imprimée.

Une Caisse Enregistreuse National pour Magasin à Rayons, imprime un record com-
plet des ventes, sur le feuillet original pour le comptable, et sur le double pour le client.

La caisse est pointée d'après des records positifs. Là feuille de vente est renforcée.

On met fin aux erreurs.

C'est le système moderne. Les principiux magasins à rayons emploient le

système National. Demandez les noms de ceux qui l'emploient.

Demandez notre brochure gratuite.

The National Cash Register Company
1 et 3 Rue Notre-Dame Ouest, Montréal, Qué.

Fabrique Canadienne, Toronto.

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ "LE PRIX COURANT"
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JOHIN P. MOTT & Co.

Llite, per doz.

l>reparcd Cocoa
Breakfast Cocoa
No i Chocolate

LES

BIS1CUITS
Qui Edifient un Commerce.

T'out épicier actif et intelligent d(_-
vrait mnainîtenant faiire unt effort

impécial pour pousser la ven
te des biscuits

Soda à la
Crème Perfection

de Mooney
Il a une occasion de le faire en cette
grande saison des récep'tions et
des "Thiés". Il n'y a rien de plus

agréable au goût., de plus croustil-
lant et de plus délectable ena fait de
biscuits. Tous les gourmets le savent

The Mooney Biscuit
AND CANII! CO., LIIITED

Manasuoturos à

Stratforci, Ont., Winnipeg, Man.
Succursales à Hamilton, Ottawa, Syd-

ney, C. B., Halifax, N. E., Fort Wil-
liam, Calgary, Vancouver, C. B., St-
Jean, T. N.

atabi en 1892 Résidence;
Tel. Main 2441 684 rue Adam Maisonneuve
Toi. Marcha. 53 Tel. Maalle 96

ELIE CHARBONNEAU
MARCHAND DE FRUITS

SP6eolalItôz Patates de Choix.

70 71 Marché Bonseconr.

LA FAlRINE PRE PAIZ E

DE BRODIE & HARVIE
est aujourd'hui la farine Préférée dei
méntagères. Elle d.-.n:îe une excellen.
te pâtisserie, légère, agréable et re.
cherchée par les amateurs Pour ré-
ussir la pâtisserie avec la farine pré.
parée de BRODIE & HARVIE. il
suffit de suivre les direction@ Impri-
mées sur chaque paquet.

14 et isre *ienry, *utàn ucIL

r>iamond Chocolate.
Navy Uhiocolate.
Cocoa Nibbs.
Cocoa Shielis.
(Sonlectioncry Cliocolate
Plain (lI)ocoaI.te I.iquOrs
\'aîiilla Stick.

o. 18 à
o. 18 à

la gr.

0.00
La lb.

8.28
0.36
0.30

0.2,4
0.29
0.35
0.05

0.30
0.35
1.00

SALADA TEA CO.

TH ES DE CEYLAN
".SA LADA"

Etiquette Brune, i's et ils. $0.25 $0.30
l'liquette \'crie, Cs et i's. 0.27 0.35
Etiquette Bleue, l's, l's, i's et

ls. 0.30 0.40
Etiquette Rouge, l'a et l'a. 0.36 0.50

SAVON

Tihe GENUINE. empaqueté
ceaux par caisse.

Prix pour Ontario et Québec:
Moins de 5 caisses.
Cinq caisses ou plus.

NI;tm' A
~t. et

APC P
"e.

100 mor-

5.00
4.95

SNAP CO., LTD.,

Montréal.

Snap Hand

Cleaner.

Csc de 3 doz. 3.60
Cse de 6 doz. 7.20

30 jours.

SOCIETE DES EAUX PURGATIVES CO
RIGACO

Montréal - TéL Main 6473

idoz. - (e boite de cartoni . -o

1 caisse, (50 bouteilles) 7.50
2 caisses, (8 bouteilles gratis) i1 5.0
5ý caisses, (30 bouteilles gratis) 37.50
10 caisses, (72 bouteilles gratis) 75.00
25 caisses, (200 bouteilles gratis) 187.50

Par lot de i doz. OU 25 bouteilles: 4
C. 0. D.

Par lot de i caisse ou plus: i% te
jours. net 30 jours, F. 0. B., Montréal.

Nous allouions:
i.ýc par doz. de bouteilles retournées Bien

en boit ordre. ilépi
20C par caisse avec couvert. CaRU
Les conditions ci-hiaut seront stricte- dtp:

menclt suivies. . . . .. -

IMPORTANT,
Les Epiciers détaillants

qui désirent plaire à leurs
clients devraient étre certains
de pouvoir leur fournir les véri-
tables

SCa ca o

rhocolat
de

Baker
Il qeretl' avec la marque de coin-
led44&ti mierce sur les p quets.
Ce sont dcs mairechandises

principales, les meilleurces du
monde au point de vue de la
purcté et du goût.

Mla"îIfacture, nnlqq erntnt par

WALTER BAKER IL CO.,
L i mi aled.

DORCHESTER, Ma&&.
IETADUIE EN 1870.

MAAILLE, CENDREAU & CIE
Successeurs de cils. LACAILLB & cic.

EPICIERS EN GROS
Importateurs de Mélasses, 81.
roý8s.Fruits sec, Thé, Vins,

1, queusucres, £tc., EBtc.

Spécialité de Vins de Messe de Sicile
1 et de Tarragone.

829 Rue SL-Paul et 14 Rue 8t-Dizler
MONTRBÂL

FITURES PURES DE UPTON
COIFlI IREZ PIIik
lOBULLE bliZOi

cleuse conlservéesta.. s seaux de
3 Ibs. et des Jarres
en verre de 16 oz*;
doublée or, a-ellet
hermétiquement.

* ~ nR PUl illial
.O IRE lE
UPTON

iet favorablement connue de
icicr et de ses clients dans tout le
IAS, 0i6 elle est faite et vendus
de plus de quinze ans.
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-Le Comptoir Mobilier-
FRANCO-CANADIEN

Société à Charte par Actions
11l19816Cralg Ouest, - - Eutru

PHONE MMI 6892

Le C4mptoi E.bllc FraaoCMadleuM
Est ouvert à toute personne dé.'
mirant oentreoter un emprunt
sur effets mobiliers ou mer-
ohandises livrées à nos entre.

pots, sans s'exposer à payer
dos taux usuraires et ruineux.
L'honorabilité dos fondateurs
etdireoteur du Comptoir sons-
tituo la meilleure garantie des
emprunteurs.
La Cie. aohétera à dos prix rai-
soninables et défiant toute oon-
ourrenoo, tous objets ou mer-

obandises non-ptirissabies, en
réservant au vendeur l'option
de raohat dans un temps déter-
miné.

Le Comptoi EiWer FraaoCua
Fait don avanoos d'argeont sur
tous objets ou marohandiseis
non périssables, ayant une va.
leur oommeroiaie et déposés
aux bureaux de la Sooiété.
La Sooiété se obargo de la Von-
tei par Enoaen de toutes mar.
ohandises et possède des En-
trepats, et Magazins Généraux
pour la Vente à Commission de
tous artioles et effets mobiliers
eonflés à la Boolété peur sotte
lin.

Les fèves au Lard de Clark
Sacces Ordinaire, Chili, Tomates.
Le Prompt Vendeur, M. l'Epicier, est

toujours votre meilleur actif.

L'Article Bien Annoncé appuyé par
ta Qualité en plus de la publicité, est
certainement le plus prompt vendeur et

constitue le plus sûr moyen d'assurer le

S c UCE S
Votre expérience vous dira que les

Fèves aux Lard de CLARK se vendront
plus rapidement qi e toutes les autres.

Elles sont Annoncées de façon
àce que le consomumateur soit renseigné

t"lOllt tmps.

Leur Quait6 n'est surpassée par rien
autre et leur Réputation est depuis long-
temps établie dans le public.

Un bon stock d'articles
de CLARK équivaut à
un grand pas dans le
chemin du SUCCES.

W. CLARK, Montréal.

ARTHUR P. TIPPET & Cu.. Montréal

LLime Juice ",Stowers,"
Lime > uce Cordial, 2 doz.

Lime J uice Cordial, i doz.
Double Refi, lime Juice.
Lemon syrup.

La cse
pts. 4.00
Pts. 3.50

3.50
4.00

WHITE SWAN SPICES &
CEREALS, Limited

Fain.s (le Lcvure "\'Iiite Swan",
caisse de 3 doz. 5c lc paquet. I. 15

PRIX DES BALAIS DE LA CIE P.CLICHE LTEE, BEAUCE JCT., QUE.

Doz.
11arquc Roseau, ý cordes $4.50

Bceauce, 5 cordes 4.50
(licher, 5 cordes 4.15
Blériot, 4 cordes 3.75
Chaudière, 4 cordcs 3.50
Economer, 3 cordcs 3.25
Bon marché. 2 cordes 2.50
Spcciai, 3 cordes 2.20
Spécial, 3 broches 4.50

Dix cents par douzaine sera chargé
pour chaque corde additionnelle. Fret
payé par 6 douzaines. Escompte spécial
par 25 douzaines ou plus. Demandez nos
listes de prix et catalogues.

JOURNAL DE LA JEL-NESSE.
Sonmmaire dc la 2086c livraison (23 nlo-
vembre 1912?). - Les deux tigressýe.
par Pierre NMaël, - Grands jiburnausi\
moderne., par André Savigulon. - Dut
Pont-Lévis au l nLc:ri.pa'r Daniel
Bellet. - D)ans le monlde (les fourmis.
par MIme Emî11le Magne. -Le chaulla-
ge aux noyaux dle fruits. -Musée (le
poupées, par Nlarie Koenig.

Abonnemeints-France: Un's an, 26 fr
Six mois. 14 fr. Uni'on P>ostale: Un an,
28 fr.; Six isi. 15 fr.

Le numéro, 5o centimes.
Librairie Hachette et Cie, 79, boulevard

St-Germain, Paris

Un marchand ne
devrait jamais

être dépourvu d'un bon ap-

provisionnement de savon

FLb.IAPTU lA. Cest le sa-
von le plus facile à vendre
-poutri picier, et- le-plus c m
mode pôur le consommateur:I
Et il agit bien sur le linge,
aussi!

"LES SACS ERMALINE
ET ____

RIEN
QUE

LES SACS ERMALINE"
Que ceci soit votre
devise d'ici quelques
mois, et le commerce
augmentera de toutes

Parts.

Le système de cuisson
Ermaline s'est fait de
nombreux amis; vous
pouvez encore ajouter
au nombre et en tirer
un bénéfice en dollars
et en centins.

1)/si'rtz-zous une

série A-b an/i//az

Edward Lloyd, Ltd.
508 Edifice Banque des

Cantons de l'Est.

MONTREAL . CANADA
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Epliclers: Il n'est ni nécessaire ni recommanda bie de tenir
4 trop de différentes marques d'un môme article. Vous obtenez

une vente plus facile et des profits plus considérables en ne
O tenant que quelques marques de qualité, bien connues, familières

aux clients, et que les manuf acturiers appuient de leur confiance
jusqu'au point de consacrer de fortes sommes pour les annon.

0 oer et vous aider à angmenter vos ventes.

MAIC BAK1NG PO WDER
LA SEULE POUDRE A PATE EN CANADA DONT TOUS
LES INGRÉDIENTS SONT MARQUÉS SUR L' ÉTIQUETTE .cas

e TOKONTO,; ONT.
MONTRJEAL W[ffNNIPEO JNG

Les Sardines Marqu "BRUNSWICK
I ans1la préparation des PRIODUITS ALIMENTAI RES

MARINS de la MARQUE ,BRUNSWICK", nous n'emi

...... ....... OIL ployons que le poisson le plus soigneusement choisi et le
plus frais qlui soit piêché dans la fameuse Baie Passana-
<1uordd3

La haute qualité (le nos produits nous a valu une grande clientele qui,
grâice à~ des méthodes commerciales consciencieuses, augmente constamment.
Lorsque vous tenez les Marques (le Contiors Bros., vous vendez dt.s articles qui
créent une clientile.

Noantesmo lre ond(Itions possible.,
et nos marchandises parviennent au consommateur en parfait ordre.

CONNORS BRO&,9 LTDO, Blacks Ilarbour, N. B.
AGENTS:

LEONARD BROS., Montréal. - 0. H. B. HILLCOAT, Sydney. - A. W. HUBAND, cttawa.' - JAS. HAYWOOD,
Toronto. - CHAS. DUNCAN, Winnipeg. - GRANT & OXLEY, Halax. - c. DE CARTERET, Kingston. -
BUCHANAN à AHERN, Québec. - J. L. LOVITT, Yarmouth. - SHALLCROSS, MoCAULAY Go., Vancouver
et Vioforie, 0. A. - SHALLCROSS, MoCAULAY, Calgary, Alla. - JOHNSTON & YOOKNEY, Edmonton, Alla.
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REVUE HEBDOMADAIRE

Commerce, Finance, Industrie, Assurance, ltc.
EDryluus

La Cep.gmh de Publicatiens deu Marck"ad D&WBlilu du
Canada. Uiwba,

T6I6p&.m Bun Est 1I& 1. ONTERAL.
Momb4.I et BamIeus, 83.50

ABONNEbMTi Camad et Etats4i.ts, 2» PAR AN
Umme Pestai.. 3 ra 0.00

aSm. de ukmb4al a 80 re 55.omI.
Urnes de Totemles EMdIoire.w LE..4 J. S. Reb.tn.a &c.. rog,4.omaas.
Ue.. decli.. 1 o.Smllm.. ue .Spers4.ae
srtiez de N.v.Ywb a $0""0 Trlle..e U," IL F. Olmod vousomeut

Uf m'est pes aseepte d'aboseuenEt peur doia, due a""e0
A noas d'avis ontraire par derit, adressé direetement

à mes bureau,, 15 Jours au eoins avant la date d'epiratioe,
l'-am-eent est conslam de ploia droit.

Teste mse" ooe est due es entier.
L.'- =alont ne cesse pas tant que les ars4roges e. oui

ontqchque r paiement d'abommenent dolt 4tre fal
paable "as pair MntreaL"

Chèques, Mcandats, bee do gotte dolvent Ltre faitse pable
à rdre do IlLa Priz Courant "

Prire d'adressr les lettres, etc., ieplentent enmne sat:
"LE PRIX COURANT ", Meetreal.
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La Pratique Commerciale

A la veille d'une nouvelle année, nous avons pensé qu'il serait
bon, pour mettre un peu de lumière dans l'horizon de chacun,
de résumer en quelques chapitres, les principales pratiques sus-
ceptibles d'apporter quelque amélioration au sort de tout com-
merçant, et c'est dans cet esprit d'utilité que notre rédacteur
s'est efforcé de développer sommairement dans la brêve étude
qui suit, les préceptes fondamentaux qui mis en pratiques, sont
capables de conduire au succès les hommes de bonne volonté.

La science dans ses raDports avec la Dratique

commerciale.

Il est incontestable que notre siècle est le siècle de la
science. Elle domine tout, elle transforme tout et le com-
merce n'a pas manqué d'en subir l'influence et de voir son
aspect changé par les méthodes qu'elle a édifiées et qui cons-
tituent des améliorations merveilleuses des vieilles habitudes
d'autrefois qui étaient dénuées de tout système.

Dans tous les domaines, la science a posé son sceau ma-
gique. Elle a apporté du mieux à tous nos procédés, elle a
poussé l'humanité vers plus de bien-étre et de confort. Il
n'est pas de branches de notre activité qu'elle n'ait abordé
dans un esprit de transformation nécessaire et utile, et son
passage sur tous les chemins, dans toutes les directions se
manifeste par des changements appréciables dont l'effet se
traduit par un regain d'activité et une action plus précipitée
vers des perfectionnements de tous ordres qui sont de véri-
tables bienfaits pour la société.La-science-a- remplacé- les
moyens précaires et lents dont nous disposions autrefois pour
effectuer nos transports. par des machines à vapeur et élec-
triques qui, par leur vélocité, ont réduit de beaucoup les dis-
tances et facilité entre peuples, entre villes, entre quartiers
les relations de toutes sortes.

La science a transformé les petites échoppes des save-
tiers de jadis en de gigantesques usines de chaussures où se
fabriquent journellement des milliers de paires de chaussures.
Elle a changé les petits magasins noirs, sales, exigüs, en de
spacieux magasins clairs, aux vitrines gigantesques et aux
aménagements luxueux. Elle a transformé le modeste réduit
du forgeron en 'immenses usines où se travaillent le fer et
l'acier par des procédés rapides et peÏfettionnés. Elle a

même donné à l'homme la domination sur le royaume de l'air.
Elle a été la promotrice des plus grands succès que l'histoire
du monde ait jamais enregistré. Nous sommes incontesta-
blement au siècle de la science, des découvertes sensationnel-
les d'ordre intellectuel, et à ce point de vue notre époque sera
la plus brillante de celles consignées dans les annales des
peuples.

Il est incontestablement utile de s'arrêter parfois à de
tels changements et de méditer sur ce qu'ils ont pu nous ap-
porter d'améliorations pratiques. Il est bon de jeter de temps
à autre un regard observateur sur les transformations que
nous rencontrons à chaque pas dans notre vie et de soupeser
les conséquences qui en découleront. C'est une condition de
succès que de constater le merveilleux essor que la science a
imprimé à l'humanité et de jeter les yeux en. avant sur les
opportunités que de telles conditions ont fait naitre en élar-
gissant l'horizon que chacun a devant soi.

Quel est donc ce prestigieux transformateur qu'est la
science? Où puise-t-il sa force incomparable de mutation,
d'agitationi d'effervescence L-r définition la plus simple que
nous connaissions de la science.est celle qui se résume par
ces deux mots: "le savoir organisé" ou "'expérience classi-
fiée". Nous avons entendu dire aussi qu'elle n'était qu'une
simple manifestation du "bon sens" ou du "sens commun".
La science, c'est du savoir; et c'est en compilant et systéma-
tisant soigneusement toutes les expériences nées et obtenues
de ce tavoir qu'on peut établir et poser les lois, règles et
principes qui mènent au succès ou qui conduisent à la faillite.

Autrefois on ignorait l'astronomie; on possédait sur cette
science. à peine entrevue, de simples données classées sous la
rubrique astrologie. Les hommes ne savaient que peu de
choses sur l'existence et la nature des constellations célestes.
Mais peu à peu les connaissances s'ajoutéstin a=x cbmis
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sances, les observations firent suite aux observations, don-
nant naissance à des conclusions logiques, et permettant, par
comparaison, d'établir des lois qui formèrent cette science,
mère de toutes les sciences qu'est l'astronomie. Et aujour-
d'hui, cette science s'est perfectionnée à tel point que l'astro-
nomie peut indiquer d'une façon précise et certaine l'exis-
tence d'une planète que nos instruments d'optiques sont im-
puissants à découvrir.

Ce qui s'est produit par la science, dans le domaine de la
science proprement dite, s'est répété sous une autre forme
d'une façon identique dans le domaine .des affaires, et de
même que les observations, les calculs, les déductions et les
inductions ont amené les astronomes à la découverte d'astres
invisibles à nos rétines bornées, ces mêmes pratiques ont
amené les commerçants à découvrir les défauts des organisa-
tions de leur commerce, et à trouver le chiffre exact de leurs
profits, leur permettant d'établir avec minutie les méthodes à
suivre pour exploiter leur entreprise de façon à en obtenir
des profits.

Jadis, la chimie n'était connue que sous la dénomination
d'alchimie et était considérée par beaucoup comme une pra-
tique diabolique. Tout y était confus, contradictoire, d'un
illogisme déconcertant, mais la patiente observation de l'hom-
me sùt établir une classification rigoureuse des expériences
obtenues et en faire une suite complète et ordonnée', motivée
et juste qui nous a conduit à connaitre les lois qui régissent
et gouvernent la matière.

C'est également là l'histoire des sciences de la médecine
et de la chirurgie tout aussi bien que de celle de la mécani-
que. Et l'on sait l'influence de bouleversement que la science
de la mécanique a apporté dans les succès des hommes.

L'invention des perforateurs à vapeur et à air comprimé
a rendu possible le rreusage de nos souterrains, elle nous a
permis d'établir nos tunnels, de fouiller les entrailles de la
terre et d'en extraire les minéraux précieux, de lancer des
voies ferrées au travers des montagnes, de creuser des ca-
inaux, bref, de modifier toute la surface du globe en vue d'être
utile à l'homme et de faciliter ses moyens d'existence.

Il n'est pas jusqu'au fermier qui n'ait profité largement
de l'aide -de la science, et l'agriculture a vu de nos jours la
méthode et la mécanique s'introduire dans son champ, faisant
lever deux épis de blé là où il n'en poussait qu'un autrefois,

La lumière bienfaisante de la science a éclairé d'un même
feu la carrière commerciale et les nouvelles voies tracées par
les méthodes actuelles sont parsemées de plus de résultats,
tout en réduisant les dépenses de temps, d'argent et d'énergie.

C'est la science qui a permis à nos grosses organisations
industrielles de s'édifier et de construire les plus formidables
entreprises que l'intelligence et le capital puissent concevoir
et créer. Dans toute organisation commerciale il y a quatre
pouvoirs: le pouvoir exécutif, le pouvoir financier, le pouvoir
de production, le pouvoir de vente.

Dans le département de la manufacture, l'application de
la science nous a permis d'atteindre un état de "presque per-
fection" pour la production des marchandises.

Dans le département des finances, les systèmes les nlus
complets et. les plus précis ont été inventés. Dans le do-
maine exécutif, les hommes d'intelligence supérieure sont ar-
rivés à, concevoir *des plans de proportions gigantesques et
ont trouvé les moyens à employer pour en assurer l'exécution.

Dans le département de vente, il y a eu toute une trans-
formation, tout un réveil d'intérêt et les hommes d'affaires,
les commerçants sont tous arrivés à cette conclusion que
lorsque ce département n'a pas de succès, tous les autres,
aussi bien organisés soient-ils, ne sauraient donner de résul-
tats, parce que l'objet légitime de toute institution commer-
ciale est de faire l'échange de ses marchandises et de son
service contre un juste profit.

Qu'est-ce que le commerce ?

Qu'est-ce que le commerce? Le commerce est un échan-
ge de valeurs. Et pour obtenir cet échange profitable, il
s'agit de s'assurer une bonne et nombreuse clientle. Com-
ment arriverez-vous à vous assurer une clientèle qui vous
procure des profits?

Simplement en montrant au public que vous êtes en me-
sure de lui fournir un service parfait, que vous pouvez lui
donner ce dont il a besoin, que vous êtes susceptible de faire
quelque chose qui lui plaise, que votre désir est de satisfaire
ses désirs et de répondre à toutes les nécessités de confort,
de convenance et de luxe qu'il aime et qu'il apprécie.

Si vous adoptez des méthodes qui vous éclairent d'un
jour favorable et que vous offrez au public toutes garanties
de satisfaction, alors vous verrez que la clientèle viendra à
vous nombreuse et fidèle et que vous en tirerez un profit
honnête et légitime.

Pour caractériser le commerce d'un seul mot, nous dirons
que c'est le "scrvice" que vous donnez au public, autrement
dit tout ce qui entoure une marchandise avant de passer entre
les mains de l'acheteur. Et laissez-nous vous dire et vous
répéter ce grand et juste principe que "celui qui fait le plus
de profit, c'est celui qui sert le diieux".

C'est quelque chose de bien à part que l'action d'obtenir
des affaires, et on ne saurait la confondre avec l'organisation
et l'édification d'un commerce.

Pour obtenir des affaires, la première des conditions, la
plus importante de toutes, est de faire venir des acheteurs à
son magasin, et si l'on veut que le patronage et la confiance
qui nous sont accordés par les visiteurs soient permanents et
profitables, il est indispensable que nous servions tout ceux
qui se présentent avec l'idée absolue de leur donner toute la
satisfaction à laquelle ils ont droit, il faut que tous se mon-
trent contents de leurs achats et que le service que mous
avons mis à leur disposition soit en harmonie avec la grande
loi de profit réciproque.

Et c'est pourquoi posséder la science des affaires signifie
avoir la connaissance organisée de tout ce qui concerne le
service de façon à donner satisfaction au public.

En conséquence, pour tenir convenablement un com-
merce, il faut, comme nous l'avons vu, avoir les éléments di-
vers qui, sous forme de marchandises ou d'idées, serviront à
souhait les clients. Nous devons avoir de bonnes marchan-
dises ou de bonnes idées, sinon, il nous est impossible de
mener à bien une entreprise commerciale. En outre, il est
nécessaire de posséder l'habileté suffisante pour les offrir
avec fruits, c'est-à-dire pour les vendre. Dans beaucoup de
cas, on obtient ce résultat par une action personnelle doublée
de l'action d'un vendeur muet représenté par l'annonce, les
lettres-circulaires, les étalages, etc. Et c'est la possession de
ces dons et l'application de ces principes et pratiques qui
nous élèvent au rang des personnes vraiment capables et
d'une efficacité inusuelle.

L'efficacité.

De par tout le monde commercial, le grand cri qu'on en-
tend s'élever de toutes les bouches est celui d'une plainte de-
vant la pénurie incroyable d'hommes vraiment capables, pos-
sesseurs d'une haute efficacité et susceptibles de faire un tra-
vail d'une façon irréprochable avec une maîtrise plus accen-
tuée que l'ordinaire à tous les degrés de l'échelle des affaires.

L'efficacité est l'habileté à produire le maximum de ré-
sultats avec le moins de perte de temps, d'argent et d'étergie
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possible. Le département exécutif d'une maison peut avoir
les meilleures idées, les meilleurs plans, le département de
finance peut disposer d'un Important capita, le département
de production peut posséder le plus complet outillage et le
département de vente peut avoir dans son effectif de ncm-
breux vendeurs, si, dans chaque département, il n'y a pas de
l'efficacité en permanence, les résultats de l'entreprise ne sau.
raient être brillants et les efforts de quelques-uns demeure-
ront vains. Il faut qu'entre les divers départements il y ait
coopération de travail et d'efficacité.

A première vue, on se rend rarement compte que ce qui
se vend dans un magasin de détail n'est pas seulement la mar-
chandise, mais aussi le service des employés, l'effort combiné
et intelligent de tous, le produit des pensées et des initiatives
concrétisées et mises en action. Et ceci nous amène à dire
que le vendeur véritable n'est pas uniquement l'homme, mais
tout ce qui, dans une maison de commerce, provoque la vente
et permet de la réaliser.

Toute entreprise commerciale est, pourrait-on dire, un
vendeur composé qui comprend tout le personnel, depuis le
patron jusqu'au moindre employé. Il s'ensuit que plus il y
aura d'efficacité dans chacun des membres de ce grand corps
qu'est la maison toute entière, plus considérable sera le ré-
sultat et plus aisée sera la vente.

La formidable concurrence des temps présents, les acti-
vités multiples et compliquées qui se dépensent journelle-
ment dans tous les sets, exigent et réclament impérieusement
de prompts et sûrs résultats. Et puisque les patrons concè-
dent qu'il est pratiquement impossible de trouver à engager
des hommes et des femmes d'un développement suffisant pour
exiger d'eux une efficacité au-dessus de la moyenne, ils se
trouvent en face d'un problème ardu qu'ils ne doivent pas
éviter, mais qu'ils doivent au contraire aborder de front avec
la ferme volonté d'en trouver les solutions possibles. A vrai
dire la première des solutions qui s'impose et celle à laquelle
il convient de s'arrêter attentivement est celle qui prévoit
tout un plan d'éducation, de formation dont les employés se-
raient les premiers intéressés et auquel ils devraient se sou-
mettre docilement.

Nous croyons que toutes les connaissances nécessaires
au succès peuvent tenir dans ces quatre mots ou plutôt ces
quatre préceptes: "Connais-toi toi-même; connais ton pro-
chain; connais tes affaires; sache appliquer tes connaissances
et ton expérience."

L'art de vendre.

Il nous semble que le moment est bien choisi pour poser
l'importante question si souvent agitée: "Qu'est-ce que ven-
dre?" ou "Qu'est-ce que l'art de vendre?" Nous avons posé
maintes et maintes fois cette fastidieuse question à des cen-
taines de vendeurs de différents pays, et nous avons rarement
rencontré deux personnes s'accordajnt parfaitement sur ce
sujet. Voyez quelle est, à notre sens, la définitionvéritable
et démandez-vous attentivement si c'est bien la bonne. Selon
nous, l'art de vendre est le pouvoir de persuader complète-
ment le public d'acheter un produit qui vous laisse un profit
raisonhable. L'art de vendre est la force de persuasion grâce
à laquelle le vendeur provoque un changement radical dans
l'esprit de l'acheteur et le fait passer de l'hostilité, ou même
de l'indifférence, au désir d'acheter.

Si le vender ne fait qu'aborder le visiteur qui se pré-
sente, lui demander ce dont il a besoin, et prendre note de
l'ordre qu'il _remet, sans pousser plus loin son investigation,

ou s'il reste derrière son comptoir attendant que le consom-
mateur vienne le prier d'accepter un ordre, ce n'est pas cela
qu'on peut appeler l'art de vendre et beaucoup trop de ven-
deurs se figurent, à tort, que leur rôle consiste précisément à
remplir ce rôle passif et mécanique, se contentant de répon-
dre aux demandes des visiteurs, de leur fournir les articles
désirés et de débiter purement et simplement.

Au demeurant, même dans cette conception erronée du
rôle du vendeur, il y a des degrés de capacité et des qualités
d'efficacité. Mais si nous partons de cette idée inexacte que
l'art de vente consiste à servir uniquement le public qui entre
dans le magasin avec l'idée arrêtée d'acheter, nous ne pou-
vons rien faire de bon et notre travail ne saurait faire pros-
pérer la maison qui nous emploie. Une maison qui n'a que
ce principe rudimentaire comme ligne de conduite ne saurait
persister longtemps dans une telle voie, car elle verrait rapi-
dement ses affaires péricliter et cela ne manquerait pas de
l'amener, dans un court laps de temps, au seuil de la faillite.
La véritable manière d'envisager la question est celle qui fait
la part de l'indécision du client et qui nous donne comme
tache de convaincre le public d'acheter un article que nous
avons et dont il se montrera satisfait.

Maintenant. qu'est-ce qui permet au vendeur d'arriver à
la pensée du client et de l'influencer au point de le déterminer
dans le sens qu'il convient?

Et d'abord. le bon vendeur doit savoir attirer l'attention
du client sur l'obiet qu'il désire lui vendre, et par un langage
clair et simple, maintenir cette attention sans provoquer de
fatigue de la part du consommateur. Secondement, il doit
exalter petit à petit l'intérêt qu'il a fait naltre. Troisième-
meqt, il doit faire évoluer cet intérêt de manière à ce qu'il se
transforme en un désir. Le vendeur doit rendre évident la
nécessité de l'achat de l'objet qu'il propose, il doit agir de
telle sorte nue le client. fortement Impressionné. soit dans un
état d'esprit tel qu'il soit décidé sans arrière-pensée à se pro-
curer l'obiet dont les avantages lui ont été annoncés avec
force détails et arguments.

*Nous avons donc dans cette gradation les quatre états
nrincipaux oui caractérisent en général les ventes: l'attention,
l'intérêt. le désir, la décision.

Remarquez bien que le désir ne constitue nullement la
vente, il faut qu'il soit excité jusqu'à être mué en décision.
Et ce point délicat de toutes ventes. ce moment précis où le
désir se transforme en décision ne dure qu'un Instant, il faut
savoir reconnaitre d'un oeil exercé ce changement impercep-
tible pour savoir en profiter. Et c'est souvent par manque
de perspicacité que beaucoup de ventes se trouvent irrémé-
diablement perdues. Combien de vendeurs pèchent par dé-
faut et ne donnent pas au futur acheteur assez de faits et d'ar-
guments pour précipiter sa décision. D'autre part, il se pro-
duit aussi parfois que le vendeur multiplie par trop ses infor-
mations et anue le client qui fut à un moment de l'explication,
au point précis de décision que nous indiquions. sans que le
vendeur s'en aperçoive, change subitement d'idée, fatigué par
l'avalanche de paroles et le débordement outré de raisonne-
-en poos. deviennent confus et incom-
préhensibles. Il faut se méfier de cet excès fatal.

Dans quantité de magasins. il y a chaque jour beaucbup
de'"presque ventes" qui eussent pu être Converties en ventes
complètes, c'est-à-dire réelles. si le vendeur eut agi avec plus
d'adresse. s'il avait su discerner le moment psychologique et
s'il avàit appliqué avec méthode les principes fondamentaux
de l'ari de vendre. La première chose à envisager. le pre-
mier pas à faire pour être un vendeur efficace, c'est de savoir
"ce qu'on a à faire"; le second, c'est de savoir "comment le
faire".
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Les idées, les suggestions, les arguments que le vendeur
présente à l'esprit du consommateur arriveront finalement à
le convaincre s'ils sont présentés convenablement. Les idées
sont les pierres d'achoppement de la vente, les points vitaux
de la proposition, les raisons pour lesquelles les articles pro-
posés peuvent être employés avec avantage par le consom-
mateur. C'est pourquoi il est nécessaire que le vendeur soit
informé d'une façon précise; il faut qu'il ait analysé à fond la
chose qu'il vend, qu'il la comprenne à un degré qui le rende
capable d'être un professeur de réelle valeur susceptible d'en-
seigner le maniement et la qualité des marchandises qu'il a
sur son rayon. C'est là la véritable fonction du vendeur. On
peut donc conclure que le commis de vente devrait s'appli-
quer soigneusement à analyser les marchandises qui lui sont
confiées dans leurs moindres détails, de façon à pouvoir en
souligner les principaux points intéressants et pratiques qui
militent en leur faveur et n'être jamais las de cette étude, ne
jamais penser qu'il en sait suffisamment et que ses connais-
sances sont complètes, car il y a toujours et toujours à ap-
prendre et personne ne peut se targuer de connaitre à fond
un sujet de quelque importance qu'il soit.

Ce oue nous venons de voir concerne ce que le vendeur
devra dire pour arriver à de bons résultats, mais il y a aussi
la manière de dire ces choses et ce n'est pas un point à né-
gliger. Il devra donc s'efforcer d'exprimer ses idées claire-
ment, de façon à ce qu'elles soient facilement compréhensi-
bles et pleines de force. Sa manière de parler, sa tenue, ses
gestes, etc., devront être conformes à l'idée qu'il a de servir
convenablement le consommateur. Assurer au client un ser-
vice satisfaisant, voilà le grand secret du commerce et si vous
suivez judicieusement cette ligne de conduite, vos affaires
prospéreront d'un mouvement continu et sûr.

Le précepte: "Connais tes affaires," ne s'applique pas
qu'aux patrons, les commis peuvent en prendre leur part. Il
convient également à tous les départements d'une maison,
sans distinction, et les chefs de ces départements doivent,
s'ils veulent obtenir des employés capables, attirer leur at-
tention, soulever leur intérêt, créer en eux un désir d'appren-
dre qui, certes, sera loin de leur nuire. "Savoir ce que l'on
doit faire et comment le faire," implique la connaissance de
tout ce qu'on a à vendre, ainsi que les meilleurs moyens à
prendre pour opérer des ventes qui satisfassent les clients.

Connais ton orochain.

"Connais ton prochain," est la devise que devrait adopter
tout homme d'affaires, parce qu'étant en relations continues
avec des étrangers, il doit savoir distinguer le caractère de
toutes personnes avec qui il entre en contact de manière à
prendre ses dispositions en conséquence. Le commerçant
doit connaitre la nature humaine plus que tout autre.

Beaucoup de personnes se figurent qu'il n'est pas besoin
de se livrer à une étude spéciale pour acquérir cette connais-
sance si complexe qu'est celle de son prochain; elles s'imagi-
nent que cela s'apprend tout seul, et satisfaites de leur pré-
tendue habileté, elles portent sur les hommes des jugements
aussi prompts qu'inexacts.

Qu'on ne s'y laisse pas prendre, la connaissance de son
prochain réclame une étude approfondie, et cette étude nous
est facilitée par les données de la science qui nous permettent
de juger les hommes avec autant de précision qu'une méca-
nique mesurerait une pièce de machinerie.

Il y a dans tout homme certaines caractéristiques bien
définies qui nous révèlent sa personnalité, si nous savons les

regarder et en tirer les déductions qui s'imposent à l'esprit
observateur.

Pour établir une telle étude d'humanité, il faut de lon.
gues années, et ce ne sont pas des commerçants lancés dans
des activités diverses et pris incessamment par leurs occupa.
tions qui peuvent se permettent de sacrifier un temps qui leur
est trop précieux pour s'adonner à de nouvelles découvertes
dans cette science si nécessaire pourtant. Mais, pour palier
à ce manque de temps, dont se plaint amèrement tout être
actif et désireux de savoir, de grands savants se sont penchés
sur l'humanité, compulsant leurs observations, établissant des
comparaisons, classifiant leurs remarques faites sur des mil.
liers de cas et nous donnant finalement des formules courtes
et concises nous permettant de juger à þremière vue les gens
que nous cotoyons sans risques d'erreurs. Certains hommes
sont appelés à entrer dans telle voie, d'autres à suivre telle
route, et lorsque nos savons quels chemins suivent telles
sortes d'hommes, il nous est aisé d'en donner un jugement
assez précis, à tout le moins exact. La diversité des carac-
tères est, il est vrai, infinie, mais c'est précisément cette for-
midable diversité qui nous incline à chercher les différences
parfois puériles qui distinguent un être d'un autre et nous
contraignent à agir vis-à-vis de l'un d'une façon absolument
opposée à celle que nous adopterons pour l'autre. C¢rtains
hommes pensent rapidement, d'autres par contre sont lents à
concevoit quelque chose, quelques-uns pensent rapidement et
agissent lentement ou vise versa. Il y a mille combinaisons
lans les types et tempéraments qui sont autant de nuances
que le commerçant doit savoir saisir, car c'est ce jugement
rapide qui lui dictera la manière d'agir qu'il devra adopter
vis-à-vis de chacun d'eux,

Connais-toi toi-meme.

Passons à présent au précepte que nous avons formulé
comme suit: "Connais-toi toi-même." Dans toutes les cir-
constances de la vie, quelle que soit la situation qu'on occupe.
l'application rigoureuse de ce précepte s'impose; qu'on soit
dans les affaires ou que l'on ait embrassé toute autre profes.
sion, qu'on soit lancé dans la vie politique ou dans la vie
sociale, l'adaptation de ce principe est nécessaire à tout être
intelligent qui veut faire sa trouée parmi la foule bruyante et
se créer une situation au grand soleil.

Les extraordinaires résultats des temps modernes sont
'lûs. en grande partie, pour ne pas dire totalement, à l'habi-
leté qu'ont eue certains hommes d'acquérir un grand nombre
de connaissances précieuses et à la faculté qu'ils ont dévelop-
pée de savoir en faire utake: Les multiples inventions de
toutes natures qui sont l'orgueil de notre siècle sont dues à
la faculté qu'ont eue quelques hommes de penser des choses
nouvelles, d'édifier dans leur esprit des conceptions inco-
nues, de faire des plans et d'en assurer l'exécution.

Il y a parmi les hommes trois degrés d'intelligence: l'i•
gnirance, le savoir et l'étudeet dans- chacunAet-esArois-de
grés il y a des gradations; mais on est bien obligé dt recon-
naitre que la masse des gens sont, à un degré plus on noins
élevé, dans la première catégorie d'intelligence, c'est-à-dire
l'ignorance.

La principale raison de l'ignorance est le manque de
compréhension convenable des foictions de l'esprit et du
corps et de la méthode à suivre pour- en assurer le dévelop-
pement et les convertir en puissance.

La valeur de tout homme peut être mesurée selon le de-
gré de surveillance qu'il exige dans son travail. Plus or a I
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lui dire ce qu'il doit faire, plus il a besoin d'être contrôlé et
guidé, moins il a de valeur. La surveillance est nécessitée
par les erreurs commises, les omissions, le défaut de faire ce
qui devait être fait, et mille autres choses qui apportent quel-
que perturbation dans le travail. Dans beaucoup de cas,
cette surveillance s'impose d'une façon absolue et si l'on fait
un calcul approximatif des dépenses qu'elle occasionne dans
tous les magasins d'un pays réunis, on arrive à un chiffre
formidable.

Dans tout homme, il y a un mélange de défauts et de qua-
lités; scientifiquement, on nomme les premiers "des néga-
tives," et les secondes "des positives". Or, toute erreur ou
omission est la résultante d'une des soixante négatives qui
existent dans l'homme, et le seul remède à y apporter con-
siste à éliminer ces négatives en édifiant les positives corres-
pondantes.

Dans la nature nous trouvons partout la grande loi duel-
liste des oppositions; par exemple, nous voyons l'ombre
comme une négative et la lumière comme une positive; nous
considérons le froid comme une négative et la chaleur com-
me une positive. De même dans l'homme, nous trouvons la
négative de l'inattention et la positive de l'observation, la
négative de l'esprit de diffusion est la positive de celui de con-
centration, la négative du manque de discernement et la
positive du jugement, la négative de l'intelligence bornée et
la positive de l'imagination.

L'homme Inattentif ne peut pas avoir d'idées, en consé-
quence son esprit demeure inactif. Les principaux psycholo-
gues nous rapportent que l'homme ordinaire ne fait usage
que de dix pour cent des cellules de son cerveau dans son
travail journalier, il n'en faut pas plus pour déterminer la
cause de son inteièàeité.

Le seul moyen par lequel nous puissions obtenir les con-
naissances qui nous sont nécessaires est de faire usage des
cinq sens physiques: la vue, l'ouie, le toucher, le goût et l'o-
dorat, parce qu'ils sont les seuls intermédiaires par lesquels
le savoir peut nous venir à l'esprit, et si ces sens sont bornés
ou ne sont pas développés, il est presque impossible à l'esprit
d'acquérir les connaissances qui nous sont utiles.

Un patron de manufacture nous disait récemment que la
négative de l'oubli avait coûté l'an dernier à son entreprise
plus de $3o,ooo, et combien de propriétaires d'usines peuvent
arriver à cette conclusion que la même négative leur a coûté
plus que cela. Elle coûte des milliers de vies chaque année,
elle coûte des milliers de dollars, cette négative qui se tra-
duit nonchalamment par cette courte phrase: "j'ai oublié".

La concentration des idées rendra les hommes capables
de percer le mystère des choses et d'en tirer des conclusions
qui seront grosses de résultats. L'inertie est une négative
équivalente de: mort lente.

Une imagination sans cesse stimulée donne naissance à
des idées, à des plans, à des songes, des visions de résultats.
des conceptions de travaux qui conduiront toujours plus en
avant sur la route du succès.

Pensez-vous que l'ouvrier occupé à l'enclume dans l'ate-
lier-du-forgeronrojheria à occuper-ce-modeste emploi-
quand-il-se-ge- ridu compte qie ses qualités de travail
mériteraient une meilleure condition, et qu'il se sera vu, dans
ses réflexions, chef d'atelier d'une grande usine, surintendant
d'une manufacture, gérant général, propriétaire de sa propre
maison? Non, car à mesure que ce songe devient de plus en
plus net et précis dans son esprit, il sent naitre en lui une-in-
croyable poussée d'activité, il entrevoit les choses qu'il serait
capable de faire et il ne pense plus qu'à une chose, essayer
de lin réaliser.

Semblablement lorsque des hommes d'affaires, des com-
merçants pensent à l'augmentation et au développement de
leur entreprise, et qu'ils établissent dans leur esprit les amé-

lioratiuns qu'ils peuvent y apporter et le brillant avenir ré-
servé à un commerce bien organisé, ils décuplent leur acti-
Yité afin d'obtenir que ces choses, qui ne sont que des songes,
passent le plus rapidement possible dans le domaine de la
réalité.

L'imagination est la partie créatrice de l'esprit, et à
moins qu'elle ne soit active et trépidante, à moins qu'elle ne
soit constanunent à l'oeuvre, nous restons, ou nous devenons
des hommes quelconques, apathiques, insouciants, et nous
descendons graduellement pour disparaître tout à fait. Si
nous cultivons l'observation, la concentration d'idées, le rai-
sonnement, le jugement, l'imagination, etc., nous acquérons
de plus en plus d'habileté.

Mais nous ne devons pas en rester là, nous devons aller
plus loin; considérons donc rapidement les sentiments de
l'homme ou ce qui constitue son âme. D'abord, nous men-
tionnerons les négatives de doute, d'apathie, de haine, d'inat-
tention. Le doute a causé la mort de plus de succès que
toutes les armes du monde n'ont tué d'hommes. Douter de
soi-même, douter de sa maison, douter de ses marchandises,
douter du service de ses employés, douter de l'habileté de
vente de ses commis, voilà la grande plaie dont on ne guérit
pas; le doute est le spectre qui poursuit l'homme sans répit
jusqu'à la faillite. La foi en ce que nous pouvons faire, la foi
en nous-même, la foi en les gens, la foi en nôtre labeur, la
foi en tout ce que l'avenir nous réserve, voilà ce qui constitue
un actif commercial de premier ordre. Selon la foi que vous
avez en vous, votre destinée se dessinera contre ou pour vous.
L'apathie est une des pires négatives. L'homme qui a laissé
cette négative prendre un empire absolu sur lui se range irré-
médiablement dans la classe des gens qui répètent à tout
propos: "Ce n'est pas utile." ou: "A quoi cela sert?" Il n'est
même pas susceptible de devenir quelque chose; il est un
homme qui a été, mais qui n'est plus. L'homme dans lequel
gronde l'ambition, a toujours le goût du travail, il n'a pas
assez de ses heures pour accomplir ce qu'il conçoit, il grimpe
sans lassitude les degrés du succès, depuis le bas jusqu'au
faite et même arrivé à cette hauteur, il sent en lui des forces
pour monter encore plus haut.

La négative de la haine provoque une quantité de pertes,
amoncelle des foules de propositions qui restent sans suites,
parce qu'elle est la source du manque de courtoisie, du pes-
simisme, du mécontentement et de la déloyauté. Mais l'hom-
me qui développe en lui l'amour, est bon, courtois, joyeux, il
y a de la lumière autour de sa personnalité, elle se reflète sur
tous ceux qu'il fréquente. Ce sentiment engendre l'enthou-
siasme, et il émane de l'homme enthousiaste une chaleur com-
municative qui gagne tous ceux qui viennent en contact avec
lui. L'amour donpe naissance à l'enthousiasme, et l'enthou-
siasme crée le succès. Si nous cultivons les qualités d'amour,
de foi, d'ambition et d'enthousiasme, nous serons un homme
confiant en nous et en notre destinée.

Ce qui complète un homme Arl r4lle valeur.

eni homme peut posséder de l'habilet avoir confiance
en^lui, et étre affligé cependant d'un corps dNbile; îf eut
avoir ci, lui les négatives de faiblesse, de maladie et de pa-
resse; tout commerçant doit prendre un soin méticuleux de
sa santé, car c'est la source de son énergie. La vie d'affaires
n'est pas une partie de plaisir, c'est unchamp de bataille où
les hommes entrent dans la mêlée, et combattent en champ
clos jusqu'à la fin. Le commerçant a donc besoin de plus
d'endurance physique que n'importe qui. Si tous les hommes
d'affaires voulaient seulement se recueillir un instant pour
considérer l'actif commercial constitué par les qualités phy-
siques du corps, au même titre que celle de la mentalité, ils
veilleraient à ce que leurs employés prennent plus d'intérêt
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à soigner leurs conditions physiques d'où découlent la vita-
lité et l'énergie, et le résultat de cette sollicitude se manifes-
terait non seulement par plus de joie et de bonheur constatés
dans leur personnel, mais aussi par plus de dollars dans
leurs coffres.

L'habileté, la confiance en soi et l'endurance ne suffisent
pas à un homme pour être un être complet; il lui manque la
puissance de la volonté. Nous appellerons d'abord votre at-
tention sur les trois négatives d'indécision, d'inertie et d'in-
certitude. Beaucoup d'hommes ne peuvent se résoudre à dé-
cider ce qu'ils doivent faire; ils aimeraient faire ceci ou cela,
ou autre chose encore, mais ils ne peuvent arrêter leur esprit
à une action bien définie. La puissance de décision leur fait
défaut. Certaines personnes savent décider ce qu'elles ont
à faire, mais n'ont pas le courage d'exécuter l'objet de leur
décision; elles sont atteintes par l'inertie. Cette négative,
inertie ou paresse, renverse tous les songes qui jaillissent
dans l'esprit de la jeunesse; elle laisse entendre que le succès
n'est jamais que le résultat du hasard ou de la chance, et in-
cline ceux qui en sont atteints à rechercher des emplois aisés,
et les dispose à s'occuper de choses sans importance. Elle
leur empêche le développement de l'esprit par la lecture et
l'étude; elle leur fait négliger les forces du corps, et consi-
dérer la culture physique comme une chose accessoire; elle
les rend jaloux des autres, en attribuant à la chance leur
réussite; elle ne fait que des médiocres et des ratés.

L'homme d'initiative est un homme d'action; il est plus
vigoureux dans la lutte, il désire plus ardemment obtenir des
résultats; mais un tel homme peut prendre uoe décision sur
ce qu'il doit faire, et commencer à l'accomplir, puis, s'arrêter
ensuite et tomber, parce qu'il vacille et hésite. Il s'ensuit
que l'homme doit cultiver la grande positive qu'est la per-
sistance. Celui qui sait décider une chose, en entreprendre
l'exécution et la poursuivre avec persistance, est celui qui
arrive. La résultante de ces positives est la soumission de la
volonté, qui devient la servante de l'homme qui a tout pou-
voir de lui commander.

Le commerçant habile, confiant en lui, endurant et actif,
ne peut manquer d'atteindre le succès; -et ces quatre mots
vous donnent l'échelle suivant laquelle vous pouvez mesurer
ra'valeur de tout homme. C'est par cette méthode que vous,
patrons, vous devriez évaluer la valeur de vos employés.
Chacun possède en lui le pouvoir d'acquérir des connaissan-
ces et d'en user, et il ne peut agir qu'en proportion de ce
qu'il sait. Dans tout être humain, il y a une opportunité
illimitée de développement. Tout homme possède des posi-
tives et des négatives; nous n'avons mentionné que quelques-
unes d:s premières, mais suffisamment pour mettre en évi-

dence leur valeur et leur rôle. Nous pouvons renforcer les
positives que nous avons en nous, en édifier de nouvelles,
susceptibles d'augmenter notre force, et plus elles grandiront,
plus les négatives disparaîtront comme l'ombre disparaît à
l'approche de la lumière.

Plus les positives atteignent de développement, plus les
résultats sont probants et plus l'efficacité croit en nous, et
comme nous l'avons déjà dit, l'efficacité consiste à obtenir le
maximum de résultats avec le minimum d'efforts. C'est de
ces principes que découle la véritable solution du problème
commercial, et tant que les patrons et employés ne se seront
pas inculqué ces vérités, il y aura de par la terre une formi.
dable perte d'activité, tant dans les entreprises que dans
les vies privées.

L'éducation des employés par leurs patrons.
Il est du devoir des patrons d'instituer des méthodes

d'éducation, de créer des cours où ces choses puissent être
étudiées, enseignées et appliquées dans les mille détails du
travail journalier. Il doit y avoir moyen d'établir une forme
d'éducation comprenant la lecture de livres de commerce et
occasionnellement des 'discours. Ce n'est qu'à cette condi-
tion que le commerce peut devenir une profession et c'est
cette pratique seule qui peut élever les employés à la hauteur
de leurs patrons. C'est ainsi réglé que le travail devient une
joie, que nous saluons avec un sourire affable, tous ceux que
nous rencontrons et que nous considérons tous les êtres
comme des frères, AIxquels nous tendrions volontiers la
main.

Les patrons doivent sacrifier une certaine somme d'ar-
gent pour encourager l'étude parmi leurs employés; ils doi.
vent prendre part eux-mêmes à cette étude, l'organiser et la
faciliter. L'habitude de l'étude est une chose essentielle.

Dans nos jours de science, l'évolution du commerçant
vers un idéal de perfection a amené le patron à penser que le
premier de ses devoirs était d'enseigner aux autres la ma-
nière de prospérer et d'arriver au succès et, pour ce faire, il
s'est mis à apprendre lui-même la manière d'enseigner.

Pour devenir un de ces hommes en vue qui contrôlent le
haut commerce, il faut une somme de travail considérable et
s'acharner à acquérir une personnalité; mais la récompense
qui vous attend a les proportions d'un triomphe aussi bien
financièrement que de toute autre manière, et cela vaut'bien
la peine qu'on y consacre ses efforts. L'opportunité est à la
porte de tous; elle répondra à votre appel si vous vous en-
rôlez dans la grande armée de ceux qui tont d'un pas vaillant
et tenace vers le progrès.

M. SAM H. SMALL, CHEF DU PERSONNEL DES
VENTES DE LA POSTUM CEREAL CO. EST L'OB-
JET D'UNE CHARMANTE MANIFESTATION DE

SYMPATHIE

La semaine passée, M. Sam H. Small fut l'objet de la
part du personnel de vente de la Postum Cereal Co. d'une
totichante3nargucd'estimedont'ik conservera-nous--snmes-
certains, un bien agréable souvenir.

Sans en souffler mot à qui que ce soit d'étranger, soi-
xante-cinq vendeurs des Etats-Unis et du Canada de la Pos-
tum Cereal Co. s'étaient concertés pour offrir à leur chef,
dont l'énergique commandement sait si bien se doser de
bonté et de bienveillance, une marque de leur profonde es-
time et de leur amitié véritable. Ils avaient dans ce but
commandé une montre de prix d'un mécanisme et d'un luxe
insurpassable qu'ils se proposaient 'de. faire accepter à M.
Sam H. Small. Rien n'avait transpiré de leur aimable cons-
piration, aussi grande fut la surprise de M. Sam H. Small
lorsque, croyant se rendre à une conférence d'affaires, il se

vit entouré de tout son personnel ayant chacun sur les lè-
vres un mot de cordialité. Il ne put qu'articuler quelques
mots de remerciements tant l'imprévu de cette réunion l'a-
vait émotionné, mais toute la joie qu'il en ressentait se li-
sait dans son regard brillant. L'adresse qui accompagnait la
montre offerte était d'une ingéniosité charmante: "Puisse cet-
te montre marquer pour vous de longs, très longs jour de
,onheur et assister à vos heures d'existence le plus.long-
teimps possiblë. Puie cet objet quicompte les minutes
n'en compter que de douces pour vous et les vôtres, enregis-
trer d'éagréables moments pendant les prochaines fêtes de
Noël et du Jour de l'Ai et dessiner sur son cadran douze
mois de bonheur et de prospérité pour la prochaine année".

Voilà une manifestation tpute spontanée qui fera date
dans l'histoire de la Postum Cereal Co., et ce ne sont que
les institutions heureuses qui voient ainsi des témoignages
de cordialité et de reconnaissance s'adresser à ceux qui di-
rigent leurs destinées dans quelque département que ce soit:
combien de chefs au joug àpre et violent envieront une telle
marque de sympathie de la part de ceux qui sont sous leurs
ordresl
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LE CREDIT HYPOTHECAIRE CANADIEN
INCORPORE

Qu'est-ce au juste que cette institution? Une oeuvre
financière et philantropique à la fois.

Ce n'est qu'en igio, dans un congrès privé, qu'il fut
question au Canada de ce point d'économie sociale: l'habita-
tion et Ion amélioration, et comme sanction aux délibéra-
tions échangées, ressortit la nécessité de constituer ici,
comme on l'avait fait ailleurs, un groupe de dévouement et
de compétence qui s'intéresserait à cette question. C'est là
l'origine du Crédit Hypothécaire Canadien Incorporé.

L'habitation est un besoin analogue à celui du vête-
ment, de la nourriture, du chauffage, et il est justifiable de
combinaisons analogues.

Le but du Crédit Hypothécaire Canadien est d'acheter
et de construire des maisons en gros et de les rétrocéder en
réalisant un gros bénéfice pour tous les sociétaires.

Des entreprises de ce genre sont en opération dans
tous les pays et ont obtenu un succès retentissant.

On ne saurait nier que l'habitation a une influence con-
sidérable sur le développement moral de la famille, et par
une conséquence immédiate, sur le développement du corps
social. Or, le but de l'entreprise dont il s'agit est précisé-
ment de permettre à chacun de faire construire sa propre
maison sans que la dépense ne dépasse le coût d'un loyer.
On conçoit qu'un logis construit par soi-même sur des ba-
ses modestes, réunit plus de conditions de bien-être que
tout autre et que le travailleur ne peut manquer de sentir
naitre en lui l'ambition légitime de voir son intérieur co-
quet et salubre.

L'indispensabilité absolue de la création d'une sembla-
ble institution au Canada est donc évidente, elle devra pro-
fiter à toutes les classes de la société en rendant à chacun
une existence plus agréable.

La tache est lourde et pleine de difficultés, mais il est
certain que la réussite couronne toujours les tentatives de
cette espèce, à condition toutefois d'effectuer une sélection
aussi bien parmi les habitations que parmi les habitants, et
de confier, comme le Crédit Hypothécaire Canadien l'a fait.
l'entreprise à des personnalités dont l'honorabilité et la
compétence ont été unanimement reconnues.

Dans une autre partie de ce journal, on trouvera les
renseignements financiers concernant le Crédit Hypothé-
caire Canadien.

LES POUVOIRS D'EAU DE LA PROVINCE DE
QUEBEC.

Un important rapport déposé devant l'Assemblée Législative
par la commission spéciale dont l'hon. S.-N. Parent est
le président - Nos sources naturelles et leur judicieuse
exploitation.

Unimnortant.rappnet a étL-dApo4dvant4a-Législture-
par la commission chargée de s'enquérir des pouvoirs d'eau
dont peut disposer la province et la partie la plus importante
est celle qui recommande la construction d'un barrage sur le
Saint-Maurice de manière à régulariser le débit de cette ri-
vière. Des observations faites depuis douze ans démontrent
que le débit varie entre six mille pieds cubes et deux cents
mille pieds cubes d'eau à la seconde, selon les saisons. La
régularisation du début aurait un effet très avantageux pour
les usines de Grand'Mère, de Shawinigan et de La Tuque,
car elle produirait un débit uniforme de dix-huit mille pieds
cubes. Les trois barrages construits sur l'affluent du Saint-

Maurice, la Manouana, ne sont pas considérés comme suffi-
sants pour empêcher les grandes crues au cours desquelles
la plus grande partie de la force est perdue par excès de
débit. Le coût approximatif serait de $1,300,000 et le comité
recommande fortement cette dépense.

A l'appui de leur rapport, les ingénieurs font voir que des
milliers et des milliers de billots de bois sont emportés et
perdus tous les ans à l'époque des crues, tandis que d'autres
sont mis à sec et arrêtés durant la sécheresse.

La commission trouve exagéré le chiffre de 6,ooo,ooo
qu'on donne comme celui du nombre de chevaux à dévelop-
per sur les pouvoirs de la province. Elle croit qu'à part des
300,000 forces exploitées par le gouvernement fédéral, il n'ex-
iste que 4oo,ooo forces encore à exploiter.

Une grande partie du rapport recommande spécialement
la conservation de ces forces naturelles et leur judicieuse ex-
ploitation. Il est démontré que, sur certaines rivières, une
différence de 198,ooo pieds cubes existe entre le débit à l'eau
basse et le débit durant les crues. Ceci diminue de beaucoup
l'utilité des exploitations déjà placées sur ces rivières et on
ne saurait trop faire pour enrayer un fléau dont la cause di-
recte, d'après le rapport. est le déboisement trop rapide des
forêts, ce qui provoque la fonte immédiate des neiges au prin-
temps et ne permet pas aux plateaux supérieurs de retenir
l'eau qui alimente les sources.

La commission, qui a été nommée l'an dernier, se com-
pose de l'hon. S.-N. Parent et de MM. Ernest Bélanger et
William Bishop.

DEUX ARTICLES DE CONSERVE PARTICULIERE-
MENT AVANTAGEUX POUR LE DETA'ILLANT.

La maison Wm. Clark, de Montréal, établit une très belle
ligne de Plum Pudding en 1.s et 2.8 qui ne peut manquer
d'être d'un vif intérêt pour le détaillant.

Le i.s se vend à $i.go, le 2.s à $2.40 la douzaine, ce qui
permet au détaillant de vendre cet article respectivement à
2oc et 25c.

Le Mince Meat de Clark est apprêté en boites scellées
de 5 grandeurs différentes fermant hermétiquement. Ceci
offre un grand avantage sur la vente en baril; d'abord, cela
rend possible de servir au client des paquets de 1, 2, 3, 4 et 5
livres, et le sceau qui se trouve apposé à chaque boîte est une
garantie bien moderne que le consommateur sait apprécier.

PROSPERITE.

Dans le seul mois de novembre, il y a eu plus de six
cents adhésions aux Prévoyants du Canada pour au delà de
mille parts; le capital inaliénable du Fonds de Pension seu-
lement, s'est accru de onze mille sept cent cinquante piastres.

IMOND--GANADA SAW CO., LIMITED -

Nous avons reçu le joli calendrier de la-Simonds Canada
Saw Co., Limited, dont le cachet artistique est du meilleur
goût et il nous est agréable de remercier de son envoi cette
maison si connue de nos lecteurs.

La gravure, d'un coloris superbe et vivant, représente un

bon vieux, pliant dans ses mains robustes une scie à main;
et son sourire satisfait semble dire les mots de la légende:

"C'est bien la meilleure qui soit." Qui donc en douterait?

Personne, à coup sûr; car la scie Simond est universellement

appréciée pour sa qualité ct la satisfaction qu'elle donne à

l'usage.
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DE GROS ENVOIS DE MARCHANDISES SONT
TRANSPORTES PAR L'INTERCOLONIAL

Les pommes de la Nouvelle-Ecosse des plus belles qua-
lités ne sont pas toutes envoyées sur les marchés anglais.

Durtnt les deux dernières années passées, le produit
des vergers de la Nouvelle-Ecosse a étLnvoyé dans le-
Nord-Ouest où il obtint un prix plus élevé que tout fruit
concurrent, gràce à sa qualité supérieure et à sa- saveur.

Cette année, les envois vers l'Ouest ont pratiquement
quadruplé, et ceci est dû à l'énergie du département de frit
de l'Intercolonial qui, voyant toutes les opportunités que
comportaient les expéditions de pommes s'efforça de déve-
lopper le mouvement vers l'Ouest.

Pour l'année prochaine, les perspectives d'affaires sont
plus brillantes encore, car les marchands trouvent dans
l'Ouest un marché tout ouvert qui leur est on ne peut plus
profitable.

Les pommes récoltées dans les Provinces Maritimes
possèdent une saveur distincte des fruits venus à l'intérieur
et c'est ce qui fait qu'elles accaparent la demande à leur pro-
it.

Les affaires de frit de l'Intercolonial sont de plus en
plus considérables, le total du tonnage transporté cette an-
née dépassant de beaucoup les chiffres prévus.

De grosses quantités de poissons frais et vidés sont en-
voyés de Malgrave £ Montréal et Toronto; ui fait à noter
est principalement la quantité énorme de finnan haddies qui
prend place dans les wagons frigorifiques.

De gros envois de gypse sont également notés et le
bois constitue une grosse part du frët pendant les mois
d'hiver.

RECETTES.

Une publication allemande signalait ces temps derniers
un procédé pour donner un brillant exceptionnel aux cuirs et
aux-objets en cuir. Dans ce but, on suit les proportions que
voici dans le mélange que l'on préparera; par exemple, à un
peu moins de 4 livres de gomme liquide, on ajoute 30 gram-
mes d'huile de térébenthine; dans un autre récipient on fait
un mélange composé de 6 livres à peine de gomme-laque, de
la même quantité environ de sandaraque, et enfin de 150
grammes de térébenthine de Venise. On mélange les deux
préparations, et on chauffe au bain-marie. Pour donner une
couleur, s'il en est besoin, à cette préparation, on y mélan-
gera un pigment coloré, mais non point des couleurs d'aniline,
qui ne donneraient que des mauvais résultats.

*
* *

Pour faire reparaitre une écriture effacée, du moins quand
il s'agit d'une encre aux sels de fer (l'ancienne encre classi-
que), on peut passer à la surface du texte disparu plus ou
moins partiellement de l'acide chlorhydrique étendu d'eau.
Ensuite on passera abondamment unc solution -saturée de
prussiate e de 'ptasseadtramenL dit. ferrojyanure de-
ota m. Le¯ettres de l'écriture apparaitront en bleu.

NOUVELLES CHARTES.

La "Gazette du Canada" publie les nouvelles chartes ac-
cordées sous le sceau du Secrétaire d'Etat du Canada. Voici
celles qui ont trait aux nouvelles compagnies ayant leur prin-
cipale place d'affaires dans la province de Québec:

"John Round & Son, Limited," pour manufacturer, im-
porter, acheter, vendre et faire le commerce général d'articles

en cuiWe, appareils d'éclairage, vaisselle, etc. Capitaï-actions,
$5oo,ooo, à Montréal.

"The Lauzon Engineering Company, Limitedf' pour
faire les affaires générales d'entrepreneurs. Capital-actions,
$1oo,ooo, à Montréal.

"The Sun Trust Company, Limited," pour faire -les affai-
res de fidéi-commissaires et tout ce qu'elles comportent. Ca-
pital-actions, $So,ooo, à Montréal.

"P. Dumontier & Cie, Limitée," pour faire les affaires de
libraires, relieurs, imprimeurs, etc. Capital-actions, $s,ooo,
à Québec.

"Magnesia Products, Limited," pour acquérir des mines
ou terrains métallurgiques dans la province de Québec ou
ailleurs et exploits les substances métallurgiques, Capital-
actions, $8ooooo, à Montréal.

"Abitibi Pulp and Paper Company, Limited," pour faire
les affaires de producteurs et commerçants de pulpe et de
papier. Capital-actions, $5,oooooo, à Montréal.

"Williams Manufacturing Company, Limited," pour faire
le commerce des machines à coudre, à écrire, ou autres. Ca-
pital-actions, $soooooo, à Montréal.

"Reform Suit Box Company, Limited," pour faire dans
toutes ses branches le commerce de valises de toutes sortes.
Capital-actions, $50,ooo, à Montréal.

"National Wire Products, Limited," pour fgire les affai-
res de maîtres de forges, fabricants de fer et d'acier, etc. Ca-
pital-actions, $i,Soo,ooo, à Montréal.

"Dorval Park and Amusement Company, Limited," pour
acquérir et maintenir des parcs d'amusements pour le public,
etc. Capital-actions, $2oooo, à Montréal.

SOCIETES INCORPOREES.

Des lettres-patentes ont été émises par le Lieutenant-
Gouverneur de la province de Québec, incorporant:

"Motor Transport, Limited," pour faire dans toutes ses
branches les affaires de transport en général, par terre et par
eau, d'emmagasinage, etc. Capital-actions, $300,ooo, à Mont-
réal.

"Lacoursière & Pépin, Limitée," pour faire en gros et en
détail le commerce de tous les bois de construction et autres.
Capital-actions, $2o,ooo, à Princeville village.

"Progressive Property of Montreal, Limited," pour faire
le commerce des immeubles sous toutes ses formes. Capital-
actions, $go,ooo, à Montréal.

"Les Jardins de Saint-Isidore, Limitée,'" pour faire le
commerce des immeubles dans toutes ses branches. Capital-
actions, $99,ooo, à Montréal.

"The Silver Lake Fishing & Game Club, Limited," pour
établir et maintenir pour ses membres un club ou cercle pour
fins sociales de récréation. Capital-actions, $xo,ooo, à Mé-
gantic.

"La Compagnie Coopérative d'Immeubles," pour faire
des contrats de prêts avec toutes personnes ou corporations.
Capital-actions, $250,ooo, à St-Hyacinthe.

"Me rhants Realty Cpmpany_Incorpoaed,"pducIairL
le commerce des immeubles sous toutes ses formes. Capital-
actions, $3ooooo, à Montréal.

"The United Workmen's Cooperative Bakery Company,
Limited," pour faire les affaires de boulangers et marchands
de farine en gros et en détail. Capital-actions, $ro,ooo, à
Montréal.

"Prêt Coopératif, Limitée," pour faire le commerce des
immeubles dans toutes ses branches. Capital-actions, $roo,ooo,
à Montréal.

"Model Dress Manufacturing Company," pour importer,
manufacturer, acheter et vendre toutes espèces d'articles de
vêtements, etc. Capital-actions, $1g,ooo, à Bromptonville.
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Epicerie et Provisions j
LA SITUATION.-

Les affaires du dernier mois de l'année
commencent à se bien dessiner. Toutes
les lignes généralement demandées à
l'approche de Noél sont très actives et
les détaillants comptent sur un bon mois
d'affaires. Le marché au sucre est feime
et la demande se maintient assez active.

Les- mélasses sont aussi très fermes à
la suite de la récente hausse; il en sera
ainsi tant que la nouvelle récolte ne sera
pas sur le marché. Aussi, les acheteurs
font mine d'attendre et n'achètent que
très lentement Les fruits séchés sont
assez actifs, mais on ne signale pas de
changement des prix.

Nous cotons:
SUCRES

Extra granulé, sac les zoo lbs. 4.75
Extra granulé, balle 5 x 2o zo0 Ibo. 4.85
Extra ground, baril les zo0 lbs. 5.15
Extra ground, bte so Ibo. zoo Iba. 5.35
Extra ground, J bte 25 lbs. zoo Iba. s5
No i Yellow, baril les zoo Ibo. 4.40
No i Yellow, sac, les zoo lbs. 4.35
Powdered,' baril, zoo lbs. 4.95
Powdered, bte 5o Ibo. les 100 Ibo. 5.15
Paris Lumps, J bte 25 Ibo., 1oo lbs. 5.8o
Crystal Diamond, baril, zoo Ibs. 5-5o
Crystal Diamond, i bte 50 lbs.

les 1oo Ibs. 5.60
CrYstal Diamond, i bte 25 lbs.

.les zoo lbs. 5.8o
Crystal Diamond, Domino, 20

cartons 5 Ibs. les zoo lbs. 0.35
Sucres bruts cristallisés, IL 0.04i
Sucres bruts non cristallisés, lb. 0.04lCes prix s'entendent au magasin d
vendeur à Montréal.

MELASSES
Bonne demande.

Barbade, choix, tonne 0.3403507
Babdtierce et qrt. 0.3703500

Barbade, demi qrt 0.39 0.40 0.42
Mélasse fancy, tonne 0.39 0.40 0.42
M.élasse fancy, tierce et

quart 0.42 0.43 0.45
Mêlasse fancy, demi.qrt. 0.44 0.45 0.47

Les prix s'entendent: ière colonne.
pour territoire ouvert; 2e colonne, pour
erritoire combiné; 3c colonne, pour

KMnntréatl et ses environs.
LARD AMERICAIN

1F ar. *'Rega", q rt.
Il arme Household, sac
Far. straight roller, sac
i*'m. patente hongroise, qrt.
F:arine à pitis. Océan, qrt.
Far. d'avoitre granulée, sac
Far. d'avoine standard, sac
Farine d'avoine fine sac
Farine d'avoine roulée, bri.
Farine d'avoine roulée, sac
&urine de sarrasin sac
Far. de blé-d'inde ord., sac
Ilarnr Saxon et Quaker

Oats et Ogilvie ,caisse
Cream of wheat cse
F'écule de mais, ire qîté, lb.
Fécule de Mais, 2e qîté, lb.
Fécule de pommes de terre,

qrts de i lb. doz.
V ermicelle, macaroni et

spaghetti Canadiens.
Boites de j lbs. bte
En nuc
h'aquets de i lb.

Nouillettes aux oeufs:
L'aquets de i lb . lb.
,Dpaghetti, pâtes assorties;

alphabets, chiffres, ani-
maux nouilles, coudes,
importés on vrac. lb.

En paquets de z lb. lb.
Tapioca pearl, en sac, la lb.
T~apioca seed, on sac la lb.
1 apioca flaire lb.
Sagou Ilb.

0.00 6-.7Ô
0.00 3.20
0.oo 2.60

0.00 2.80
0.00 5:15
0.00 2.80
0.00 5.25
0.00 2.50
0.00 S..>0
0.00 2.40

0.00 4.00
0.00 5.75

0.041 0.051

0.00 1.35

0.00 0.271
0.00 0.051
0.00 0.07

0.00 0.071

0.00 0.071
0.00 0.oI8
0.0611 0.071
0.00 o. 004
0.07( 0.08
0.051 0.0ô

FROMAGES CANADIENS
Demande satisfaisante.,
Les fromages petit& et gros se ven-

dent aux épiciers .141 et -15c la livre.
Poisson salé.

Morue salée, No 1 0.14 0.141

VINAIGRE
Mous cotons, prix nets:

Lolmaq, cruches Paillées 4
uil. ï1p. crucâe 0.0o 2. dJ

Uoniostique triple, cruches
Paillées, 4 goL imp., cruche 0.00 1. 20

72 grains le gal. 0.00 0.1 2
88 grainS le gaiL 0.00 0.15
tid grains (proof) le gaîl. 0.00 0.19

THES
Peu d'affaires à prix soutenus.

l e qualité, le- quart 30-75 Cd oigrw2e qualité, le quart 28.50 Bonne demande courante.
SAINDOUXNous cotons:

SAN OXAlîspice, moulu Ilb. 0.15
Bonne demande. Anis " 0.11

Landn lb.Cana r Seed 0.05
auxpur e tiete-eI*-mouIue-- i 0 20-

ýanx..ur, a=-u - Uen- Msttes'. -' 018
-aind oux pus, cse de i0 lbs. o.î61 Clous dg-girofle mouilue " Q.23

5aind oux pur, cao de s lbs. o.x6Î Chicorée caandienne go0.12
;aindoux pur, eso de 3 Ibo. 0.17 Clous de girofle entiers id 0.22
FARINES ET PATES ALIMEN- Colza oo

TAIRESCrème de tartre " 0.23
TAIRS Ungembre moulu " 0.20

Pâtes alimentabre Gingembre en racine 0.22
Ronne demande. Graine de lin non moul. 0.05
Nous cotons- Giraine de lin moulue id 0.o8

%rrow root, boite de y IboL o.1s Graine de chanvre et o.osl
F'arine Five Roses qrt. 0.00 6.45 Macis moulu id0.00

Panine Five Roses sac. 0.00 3.05 Mixed spices moulues id 0.18
F"arine Household qrt. o.0o 6.45 Muscade 0.35
Var. patente hongroise, sac 0.00 3.15 Muscade moulue 0.00
rar. "Regal", sac 0.00 3.20 Piments (cius ronds) " 0.071

SEL

0. 12J
o.o6

0.28

0.13
0.30
0.08
0.24
0.30
0.25Ç

0.10
0.07
0.90
0.22
0.50
0.50
0.10

Poivre -blanc -rond e
1'oivre blanc moulu
Poivre noir rond
Poivre noir moulu
P'oivre de Cayenne pur
Whole pickle spice
'ri fin en sac
Scl fin en il de sac
Sel fin, quart, 3 Ibs.
>cl fin, quart, 5 Ibm.
Sel fin, quart 7 lbs.
Sel fin, on quart de 28o Ibo

Ordinary fine
Fine
Dairy
Cheese

Gros sel, sac
ORGE

Légumes sec=
Nous cotons:

Orge mondé (pot) sac
Orge mondé (pot) baril

<unà sau IL
Orge mondé (pearl) sac
Orge perlé (Pearl) lb.

Nous cotons:
Fèves de Lima de Cal., lb.
Fèves blanches, Can. lb.
Fèves jaunes mniot
Lentilles rouges, par sac lb.
Lentilles, par sac lb.
Pois Verts No 1 lb.
Pois cassés, le sac
[le-d'Inde à soupe, cassé,

le sac

0.271 0.30
0.23 0.17

0.16 0.30
0.21 0.15
o.16 0.20

1.50
0.00 6.I40
2.95 3.05
0.00 1.95
2.8o 2.83

0.00 1.So
0.00 9.05
0.00 8.15
0.00 à.4
o.6o 0.6s

0.00.
0.00
0.00
0.00
0.00

0.071
0.00
2.00
o.o6
0.071
0.04
0.00

0.00

3.45
7.35
0.04à
5.10

0.05
2.10
0.071
0.09
0.95
3'.

s.6@

Bonne demande.
Nous cotons:
Riz importés:

leiz Patna, sacs de 56 Ibo.,
suivant qualité lb. 0.031 o0A51

Riz Carolina 0.09 0. te
Riz moulu (manque)
LKiz soufflé (puffed) cse de

36 paquets de 2 pintes 0.00 4.25

Riz décortiqués au Canada:

Les prix ci-dessour. s'entendent f.b.
M ontréal.
Qualité B. sac de 250 lbs. 0.00-3.3
Qualité C. sac de 1oo lbs. 0.00 3.75
Sparkle 0. 00 5. M
India Bright (sac de zoo Ibo.) 0.00o 4.d0
Lustre 0.00 4.10
Polished i>atna 0.00 4.45
Pear Patna 0.00 4.95
Imperial Glacé Patna 0.00 5.31
Crystal japan 0.00 SIC
Snow Japan O.00 5.1
Tc nAo pan

- FRUITS SECS --

Très bonne demande.
Nous cotons:>
Dattes et figues:

Dattes en vrac ilb.
Dattes en ýpqts de thl.
Figues sèches on boites. 3

couronnes lb .
7 couronnes lb.
q couronnes lb.
6 couronnes Ili.
o couronnes lb.
16 onces bte
zo onces bte
Raisins de Corinthe

0.00 0.011

0.09! o.xol
o. 131 n

@.0 0.13#
0:1 0.131
0.14 o. 12

0.071 0.08
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Corinthe Filiatras, en vrac o
~u va tic iiatras en car-

tonas i lb. o
ft511fl de Malaga

Kideau . blc o
b)aimoral bic o
Ü.riéans bte 0
Royal Excesior bic o

siaisns Sultans
En vrac o
Cartons i Ilb. o

Raisin de Valence
'*uctice fine off Stalk btes

de 28 Ib. 0
'alence Selcîed, bic& de

28lIbn. 0
Val««e Layera, 4 cour.,

bics de 28 Ibs. 0
Rasism de Caliornie
Epépiatés, paq. i lb., fancy c

Eéié,paq. i lb., choix c
UietAmandes

Amandes Tarragone c
Amandes Valence écalées c
Avelines 0
Noix Grenoble Mayette
Noix Marbot
Noix de Bordeaux écalées
Noix du Brésil
Noix de coco ripées, à la ILc
Noix Pécan polies Jumbo
Noix. Pécan cassées
Pruneaux 30/40
veanuts non rôties. Sun
l>eanuis non rôties, Bon Ton
l'canuts non rôties, Coon
Peanuis rôties, Coon
lecanut, rôties G.
l'canuts tÈon rôtics, G.
Peanuts rôties, Sun
I'eanuts rôties. Bon Ton
Pruneaux 6o/70
t'runeaux 40/50
P9runeaux 50/6o
Pruneaux 60/70
Pruneaux 70/80
Pruneaux 80/go
Pruneaux 90/ioo

Fruits évaporés
Abricots, boite 25 Abs.
jiac tarines
Péches, boite 25 lbs.
Poires, boite 25 lbs.
Pommes tranchées, évapo-

rées, btes de 50 lbs.
Pelures de fruits

Citron
Citronelle
orange

CONSERVES ALIMEN
Conserves de Légur

Bonne demande.
Nous coeon:

Asperges (Pointes), 2 Abs.
Asperges entières can.. a IL
Asperges Californie, 21 lbs.
Epinards 2 lbs.
Betteraves tranchées, 3 IL
Blé d'Inde 2 lb.
Blé d'Inde en épis, gaI
Catoup-bte --- I .
CaîjuWs? àin ~ gaLoz.
Champignons hôtel, boite
Champignons ler choix
Champignons, choix, btes

- 'IV fl-lruxelles imp
rnUX-fleurs 2 lbs.
Citrouilles 3 bq.
Citrouilles gai.

Weall.

Pninar<q imp. te
Fèves Golden WaX. 2 Ibu.

.001 0.07t

.08 0.081
Lb.

.00 1.50

.00 3.00
.00 4.00
.00 5 .rb.

.oo 0. 121
Lb.

.00 0.00

.00 0.00

.00 0.094i
Lb.

1.00 0.084
1.00 0.08

Lb.
î.iS o. 16
1.321 0.34
A.2 0.13
.16 0.17

>.131 0.14à
).27 0.2u

I 4 0.15
>. 201 0.22à
).I9 0.20
0.00 0.00
>.oo o.z1
0.oo 0.08à
0.00 0.091
0.00 0.07
0.o81 0.09
0.09 0.10
0.00 0.071
0.10 0.1Ji
0.11 0.12
0.00 0.09
0.00 0.11
0.00 0.10
0.00 0.09
0,00 o. o8i
0.00 o.o8

0.00 0.074
0.00lbi

0.00 0.101

0.00 0.13

0.00 0 .071
Lb

o. loi 0.11
o.161 0.17
0. 11l 0.12
l'AIRES
net

No iN,
2.05 3.00
0.0on 2. ;i
0.00 3.50
0.00 1.n0
0.00 1 .321
0.60 1.00
0.00 4.*771

0.00
0.15 0.16
0.22 0.23
0.19 0.20
0.17 0.16
0.00 1.6s
0.00 0.821
2.521 2.55
0.00 Ç. 30
0.00 1.271
0.00 1.771
0.12 0.13
0.971 1.00

aC¶,ta %Crtcb a Abâ.
& cvcb de Lama a Abs.
iilageoleti importés btc
iléri.uîs verts amp. big:
hlaceiloine de légumecs, bigc
.àlalrnades cri seau, 5 gai.
4 utàt poai ampi. moyena utc

& clatilvs puai . mllîns,#bLc
.. puia alaap., lins, bit

Veilas puis amp. ext. fins, Ic
...a ,>uas aaaqs., âurfins, bte

&àà i..âa. Liigiish Garden
Via %-ai. iil.ariy Junc
uiei awctt t rinkied

A ois U.an. L~xL. 1, ine Siftcd
.ý)--__uLaa A bs.

tomnates P. S. 1., 3 Abs.
i umates P. S. 1., 3 Abs,. non

livrees
Sonhates, 3 Abs., doz.

Tomates, gali.
«I ruffes, i boite

U.9i7* 1.o.s

0.00 l.JZý
U. l3i U. sa
0.13 U. à,
0.1 lu0.10l
0.00 d. da
U.1à1 U. à à
0.11 u. là
0.1l0 o.17
0.17 U. Io

0.00 1.35
0.00 1.40
0.00 1.45
0.00 1.75
-0.00 1.15
0.00 1.60

0.00
0.00
0.00
5. ou

0.00
1.50

450

Conserves de trwte
Très bonne demande.

Par doz. ,groupe No a Nui
Ami~nas coupés en dés,

if lb. 0.00 à
Ananas importés 2J Abs. o.ou 3.
Ananas entiers (Can.> 3 lb. 0.00 À.30
Ananas tranchés (Uan.) 2 lb. 0.00 i1.75
Anianas râpés <emp. Can.>

a Ibs. o.oo 1.771
bluets Standard doz. 0.00 i ..23
4..crises rouges avec noyau,

2 Abs. 1.55 1* 55
Fraises, sirop épais, 2 Abs. 0.00 2.15
k.ramboiscs, sirop épais,'

2 Ibs. 2.i2à 2.i5
Gadieles rouges, sirop épais

2 Abs. 1.97à 0.00
Gadelles noires, sirop épais

3 Ibo. 2.9o 0.00
.~îcsirop épais, 2

Abs. 0.00 2.w<.
Marinades can. i gai, gaI. o.oe o.80
utivcs, 1 gai, gai. 1.27* 1.79
l'èches jaunes 2 lbs. 0.00 1.50
Péches 3 Abs. 0.00 2.25
Poires (Barîlent) 2 Abs. 1.75 1.771
Poires 3 Abs. 2.35 2.371
p~ommifes 3 Abs. 0.00 1 .10
Mùres, sirop épais 2 lbs. 0.00 2.00
Pornis Etandard gai. 2.52J 2.55
a i ui.3 L>amson, sirop épais

2 Abs.
1i iirb Lombard, sirop éuais

1.10 1.15

harengs Canadiens, sauce
tomates

asaaings Labrador brl.
*--*sa Labrador à bri.
àuVilard, bic plate, i Ilb.

.irds, bic plate, ilIlb.
llusiards, bic haute, i Ilb.
'luatres tsolîd meat), 5 oz,

doLý
Iliulirre (sulid ineat), i0 oz.

doz.
A-Auitres iI lb.
H-uitrcs 2 Ibs.
Maquereau, tin à Ilb., la doz.

1.15 1.41
0.00 5.;s
0.00 3.25
5.60 5 .;cg
2.90 3-.u
5.40 5 .5<

0.00 1.40

0.00 2.00
0.00 1.40
0.00 2.25

'1 orue No 2 lb. (manque>
Morue grosse cn quart lb. o.041 0.05
.KuYans aux truffes et aux

achards bic 0.17 0.18
Sardines canad. i bic 0.37 0.38
,,- i itics can. 4 btc, cie 2.90 3.00

Sardine$ françaises, J bics 0.15 o.31
Sardines françaises, i bics 0.22 o.So
Sardines Norvège (4 blc) 7.50 11-00

-- iiesg Norvège (J bic) 17.00 18-00
Sardines Royan à Ihuile, il 0.40 0.42
Sardines sans arétes 0.23 0:24
Saumon Labradôr îoo ibs. 0.00 8 50
baumon rese Cohoes, Fra-

ser River, boite plate 0.00 1 .20
Sa;umnon rouge:
Horse Shoe et Clover Leaf,

boite basse, i lb. doz. 0.00o 0.90
H-orse Shoe et Clover Leaf,

boite pl.aie. 1 lb. doz. 0.00 2.90
Saumon rouge Sockeyc

(Rivers'Inlct), bic hau-
te, i Ilb. doz. (manquci

Saumon rouge du printemps,
bic haute, i Ilb. doz. 0.00 2110

Saumon Humpback, i lb.
doz. 0.00 1.00

Truite des lacs, keg io Ilb. 0.00 7.00
Truite des meha loti Ibs. 0.00 7.2ý
rruite de mer, 4 quart o.oo 6.50

boite haute, iI L dz. 1.521 1.55
HARENGS DU LABRADOR

Quarts, ç6
V/2 quarts, 3.10

FREOMAGES IMPORTES
l'osne demande.
On cote le fromage de G;ruyère:
Fromage entier de 261Ilbs. ou de '

lbs., 28C à 3oc la livre.
En quantité moindre, 28c la livre.
Le fromage de Roquefort se vend de

Prne d Clior2e Iba. 0.00 i.02i On~ cote encore:
PuedeClfri,21 lb. 0.00 2.74 (.gorgonizola lb. 0. 25

t'runes Greengage, sirop V:dam lb. o0.24
epais 2 Abs. 0.00 1.30 PRODUITS CHIMIQUES ETKhubarbe Preserved, 2 Abs. 0.00 1.50 DROGUES

s% aniches doz. 0.00 2.25
..rises noires doz. 0.'00 2.4u Nous colons:

Vramboises doz. 0.00 2.40 Acide borique, bris de 336 Ibs., lb.0.<
Ni tires doz. 0.00 2.41- Alun, barils de 336 Abs. lb. o.011
('adeiles rouges doz. 0.00 2.40 Alun, barils de 112 Ibs. lb. 0.02

ConeresdepossnsArcanson, lb. 0.031 0.41
Consrvesde oissns lanc de céruse, bris 'de 336 Abs.

'très bonne demande. Mois de campêche, pqt de i lb. 0.31
''a.cotons: l00 lbs. o.65-

\nchiois- luile (sivn elra-n l u.jV1jd..33
.rm2t>-)"~ - doz. - .o Vso- 1b4 [b. 0.05

Caviar à lb. doz. 3.60 3.75 Borax en poudre, bris 112
* lb. doz. 7.00 7.20 %bm. lb. 0.05 0.06

l b. doz. 1.75 3.00 Roules à mites lb. 0.00 0.00
1tVe, .n qatimurf, i lb o. no i.do Camomille lb. 0.00 0.40

*-"Pttpq qbc Çnumrure. 1 lb n.oCo î.Bo Campêche (Extrait de):
i-;fla:l Haddies doz. ' 3 1.40 boites de 12 lbs. lb . 0.00 0.08
fU":-nt. Çr-à;c iMprv'roL boites 24 Abs.. pqt. 1 Il. ", 0.00 0.084

doz. y. Io 1.45 Camphre, la livre 0.00 0.73
Il irPni! marinés. imp. 1.40 i..6l; Carbonate d'ammoniaque.
TT, r<nis aux Tom.. imi> « 1.35 1.40 bris 112 lbs. 4 Ibn. o.5 .20.
11Tirp-n2 . kippered. imi ". 1.45 1;70 Cire blanche lb. 0.40 o.45
TT.<rPnv.ç ;mp.. hte- Inn. hte 1.70 1.75 Couperose, brIs 370 lb. IL o.oi 0.02ý
Harengs Canadien Kippered 1.05 1.10 Crème de tartre lb. o. 24
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LôCîatlleî rouge en feuilles lb. 0.60
,.itt~ine blanche en feuilles, lb. 0.35
,....une Knox en feuil., dozt. 1.25 1.30
tuomme amabaique lb. 0.15 0dib
,auUbI)Of Presse lb. (manque)

-3ýve Commune doz. 0.35
Lesisive commune grosse 3.75
k'araffine pour cierges, lb. 0.10 0.12
Krîte à terre, sac 10o lbs.. sac- 0.70
î'uudre insecticide Ilb. 0.00 0.50
Résine blanche lb. 0.o31 0.05
&%cbillt U.., suiv. quant. lb. 0.03* 0.05
1%alpétre en cristaux, bris

112 Ibs lb. o.o4i 0.06
Sel à Médecine 0.01 0.02
Sel d'Epsom sac ffl lbs., lb. o.oîl 0.03

s 4pate, t12 Ibo. 0.00 2.00

bacs 2a4 lbs., zoo Ibo. 0.75 0.180
boude caustique en mor. lb. 0.00 0.0D2à
buufre en bâtons, brio j36

lb. lb. o.oi 0.03
.ý.uuîre moulu sacs 112 lb. 1.65 1.70
lourteaux de lin moulu, sac 2.20 2.30
Vitriol, brio 0.061 0.07

1SUUU1198, CIERGES ET HUILES
DE SANCTUAIRE

Nous cotons:
B. Paraffine en vrac, boite de 40 lbs.:

6 àlaIlb lb. 0.00 0.7à
1 à la M. lb. 0.00 0.10o

..dlinc, ô à La lb 0.08 0:09
Pa'raffine, 12 à la lb. .081o 0.09*

u. tearique, 14 Oz. ô et 12 0.00 0.12*
us. Stéarique, 16 oz. 6 et 8 0.14 0.15
t'gîerces approuvés lb. 0.00 0.371
duile de 8 jours gallon 1.20 1.30

PLATS EN BOIS
Nous cotons:

Carrés de i lb. crate o.00
Carrés de i lb., crate, Son 0.00
Carrés de 3 Iba., crate 0.00
Carrés de 3 Ibo., ctate 0.00
t..arrés de 5 Ibo., crate 0.00

CUVETTES EN BOIS
Nous cotons:

Cuvette No 0, la dos.
Cuàvette No 1, la doit.
Cuvette No 2, la doit.
Cuvette No 3, la dos.

BALAIS

0.371
0. 771
0.45
0.50
0.65

10.50
8.50
7.00
6.00

Nous cotons:
Avec manches ordinaires La dos.

5 cordes 0.00 3.75
4 cordes 0.00 3.00
3 cordes 0.00 2.75
2 cordes 0.00 2.40
Melés de jonc, 4 cordes 0.00 3.10
A longs manches 0.00 3.00

Avec manches bambou:
4 cordes 4.25 5.3o
A long manche 3.00 3.50
Lenfant, à cordes o.oo 1 .io
D'enfant, i corde 0.00 05
Manches de faubert (mop), doz. 1.20

EPINGLES ALIG
Epingsëà -ordinaires:

Boites de 2 grosses la bte 0.90
F"pimgles à ressort:

Boites de i grosse la bte 0.50
Corde à linge, 6o eds. doz. 0.00 1.90
Coton à chandelle lb. 0.00 0.31
Cible Sisal, 7/16 et Plus 0.00 0009
Cible Sisal. I 0.000:0
Cible Sisal. 3/16 0.00 o. lot
Cible Sisal, f 0.00 o. lot
Cible Sisal, 3/16 0.00 0.114
Ficelle de coton, 4 brins 0.26 o.26Q
Ficelle de coton, 3 brins 0.231 0.24

Ligneul No 81%
Ligneul No ici
Ligneul No 12
Ligneul No 15

0.00 0.63
0.00 0.70

PAPIER D'EMBALLAGE
Lr papier manille, -1 x 17. est cote

Papier Manille en rouleaux 0.03§
P'apier brun en rouleaux 0.031

MECHES, BRULEURS ET VERRES
DE LAMPES

Nous cutofls:
Mtches NO 2
Mèches No i
hMèches No o
liruleurs NO 2
brûaleurs No i
Uruleurs No o
ipruleurs, dessus verre (A),
LatiIniine 5 (first), No 3
irultieurs, dessus verre (B),
a-hcmninées (first), No i
0, htminées (first), No o
Uheminées (climax), No 2
t-istiminééea (climax), No i

lb.
lb.
lb.

doz.
doz.
doz.
doz.
doit.
doz.
doz.
doz.
doz.
doz.

0.19
0.14
0.11
0.85
0.65
o .65

0.60
1.00
0.44

0.46

SAVON DE CASTILLE
Le savon de Marseille en seau se vend

~4.25 la caisse et de gc à loc la livre,
poids net, blanc ou marbré.

GRAISSE A ROUES

On cote:
Graisse Impérial, en lots de

grosse doz. 0.521
Caisse de 4 doz. doz. 0.55

(iraisse au mica.
Boites de i lb. (par 3 doit.),

doz. 0.90 0.95
Boites de 3 lbs. (par doz.), doz. 2.50

HUILE D'OLIVE
N ous cotons:
huile Loublon:

Pintes
u.nopInes
f chopines

L'huile d'olive
cotée:-

0.00 3.00
0.00 1.30
0.00 0.65

Barton et Guestier est

Qrts 7.75 8.o0
Pt& 4.37* 4. 50

f pts 2.45 2.50
HUILE DE CASTOR

N uus
liouteilli
llouteill
Bouteilli
iloutell

HUI:
Nous
Boute

la douza
i chopis

Nous
Au bari
HUILI

Nous
le galla
qcâ 10

Nous
"Bleu S
Blanche
Blanche

Jmiune No i 6.7
jaune No a i
de qualité No i . -

dqualité No 2 *~7.50

jaune No à doz. o.60
Jaiune Nu j do. 1.25

ftscompîe 5% sur les prix cotés àIt
91rosse ci net sur les prix à la do&.

HUILE DE PETROLE
Nous cotons:

Pratt's Astral Qil
Standard Acme
Pétrole canadien

GRAINS EI
Marché dg

Nous cotons:
Blé-
Blé--

Décembre 
....

Mai... .. ..
juillet .. ...

Mais-
Décembre ....

Mai .. .. .. . .
juillet .. .. . .

Avoine--
Décembre ....

Mai .. .. .. ..
juillet .. .. ..

gal
le ga.
legcol.

FARINES
Chicago

0.11
o. 16à
o. x6

83Ii q4%Ù83

33 31% 32)43

Marché de Montr6eZ

Les dépêches d'Europe sont moins
pressantes pour le blé Manitoba du prin-
temps et les offres sont de i% à 2 d.
plus bas; mais à cette réduction il y a
une assez bonne demande de la part des
acheteurs étrangers pour les expédiitions
de janvier ct février. La demande locale
pour tous les grains est touijours limitée,
mais le marché est plutôt ferme et les
prix sont sans changements.

Nous cotons:
Avoine No i Ext. Feed 0.421 0.43
Avoine C. W. No 2 0.43 0 431
Avoine C.W. No 3 manque
A.voine Qué. et Ont. No 2 manque
Avuine Qué. et Ont. No 3 manque
-\%îton Qué. et Ont. NO 4 manque
Sarrasin (48 Ibm.) 0.55 0.56
Blé-d'Inde séché au four manque
Blé-d'Inde jaune No3 0.900

(Blé-d'Inde nouveau.) 900
Orge moulée manque

Farines.

cotons :Grosse. Doit. Il n'y a pas de changement dans la ai-
es de i z $3.60 $0.35 tuation du marché aux farines. Les prix
es de 2 oz 5.00 0.45 se maintiennent pour toutes les qualités
es de 3 Oz 6.o o. 00 sous une bonne demande locale. Celle
es de 4Os. 7.25 0:65 d'Europe est calme pour le moment.

Nous cotons:
LE DE FOIE DE MORUE Patentes du printemps:
Cotons: $1.10 à $1.25. Royal Household.....2 scs S.80
illes carrées de 16 Onces, $37 Five Roses.......2 sacs .8o
ine;, chopines, $2.4o la douzaine; Glenora. ....... a a8 5.30

îes, $.75 la d ouzaine. Harvest Queen........ cs55 5.30
Fortes à Boulanger:

MEUILE DECOTON Bakenv5pe i Y .. s58cs8-e, l
___ý snitoýs9.2 sacs 4.70

cotons~ Keetoba.......... sac Sm .0
I 0.90 1.00 Montcalm.........2 sacs 5.10

SDE RICIN PHARMACEU- Patentes d'Hiver:
TIQUE Straight rollers ..... s...2ams 5.00

Hurona (à pâtisserie) 2.. sacs 5.80
cotons au quart, par livre, 9c A do .. 2 sacs 3.30
n. $î.2o; en estagnon. par livre, Farine de blé-d'Inde blanc pour

VASEINEboulangers, 2 sacs S.00
VASELINEarine de blé-d'Inde pour engrais,

coosa sacs..........
cotons Farine d'avoine:

No i grosse 10.00 Avoine roulée, sac de go lbs .. 2.32:
W_ * 10.20 Avoine roulée, baril ........- .9

VoL XLV - No 50
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Issue& de blé:-
Son Man., aua char, tonne
Gris Man., au char, tonne
middlligIs d'ufltario, au

tnne.........
Mou ice pure, au char
Moulée mélangée, au char

en es
3

27..
char,

27.00 e6.00
3J.00 34.00
30.00 '31.00

FOIN PRESSE ET FOURRAGE
marché de Montréal

Nous cotons comme suit, au char:
loln preaé No i 14.00 15.00
Foi pressé No 2 extra 13.00 14.00
Foin pressé No 2 bon 11.00 12.00
Foin pressé No 3 - 10.00 il,00
Foin mélangé de trèfle 10.00 11.00

Marché anglais
BEURRE

Sibérien, haut choix
Sberien, choix
biberle:n, a Pate
Irlandais, haut choix, sale
il talluiala, ilaut choix, sans

sel
r i sçal5, haut choix, salé

v rançais, haut choix, Sans
sel

IV ictorian,
'ictorlal,

V ictoriafi,

1o6,10 à 108/o
100/0 a 104/o
94/0 a- 98/u

iui/u a 116/o

114/O a ý116/o
îio a 120/u

11o/0 a
haut choix, salé i îo/o a
choix, sale 104/o a
bon, sale 100/O a
haut choix, sans

sel
\' ictorian, choix, sans sel
t'\ew South WVaiea,

liaut choix, baie 108/O a
New South %Nuits. choix,

salé
New South Wales, bon,

salé
New South Wales, haut

shoix, sans sel
Z,,,ew South W ies, choix,

12.110
11210
100/0
lu./u

110/o à 112/0
100/0 a 100/0

110/o à ilia/o

104/0 à 10()/u

96/0 à 100,0o

110/O à 11210

Vol. XLV - No 5o

Marché de Mutréal
Choisis
No i
No 2
Strictement frais
Strictement frais, en boites en car-

tons d'une douzaine, la doz., par
caisse de 30 doz.

Marché de Montréa
BEURRE

Haut choix, de crémerie, solide 32c
thoix, de crémerie, blocos d'une li-

vre 32Yac
Seconds, de crémerie, solide 30c
Seconds, de crémerie, blocs d'une

livre r
Beurre de ferme 26 à 2
Beurre de ferme en rouleaux 2

MM. Mis & Sparrow nous écrivent san belUDI £.f

d Londres à la date du 29 novembre Queensland, haut choix,
agis salé 108/o à 11010

Ily a eu une amélioration sensible Quesad chial 10/a10/
du commerce cette semaine. Les bas Wueensland, bon, sale 90/0 a 100/u
Prix ont évidemment stimulé la deman- wueensland, haut choix,
de. La température S'est refroidie et il sassl 0/ an/ 112/o
a neigé en plusieurs endroits. (Jeensland, choix, sans

Danois. - Le prix n'est pas changé; sel 104/O à 1o6/0
le marché est ferme et les prix se nmain- Neo-Zéîandais, haut choix,
tiennenctt fermes pour les meilleures qua- salé 116/O à i118/o

lités Seulemnent, tandis que tout ce qui Neo-Zélandais, choix, salé i jo/o a 114/0
n'est pas de premier choix commande Argentin, haut choix,
une réductIon. nisaé 1o8/o à 110/0

Sibérimn - Les arrivages dc la se- Argentin, haut choix,
mane ne s'élèvent qu'à 1,300 barils' sans sel 108/o à 11o/o
mais il s'est fait d'assez bonnes affaire, Argentin, choix, salé
dans les beurres en magasins; les plu> ou sans sel 104/o à io6/o
bas prix ont enfin attiré les acheteurs.________

Français. - L'approvisionnement n'est
pas aussi considérable qu'il l'était il y a Marché de Montréal.
quelques semaines et le marché est plus H-aut choix, de l'Ouest,
ferme. L.es beurres salés sont montes courant i>y à 12
de _4/ô à 6/o par quintal; mais les non- Haut choix, de l'Ouest,
salée restent au même prix, ce qui met octobre 124 à 12Y'
loi salés en meilleure osture par rap- Haut choix, de l'Ouest,

fotavec les beurres frais ou non sa- septembre a 1 Pc2-e4 à 13
Irlandais. - Ce beurre est mainte- Petits fromages, 2o lbs., 15c

hlant fiégligé et les acheteurs eportent lFroinage fort, blanc, 18c à î8y2c
leur attention sur le beurre colonial de 1' romage de Gruyère, 27c à 28C
la nLouvelle. i- romage Oka, 23c

Australien. - Les arrivages de la se- Marché anglais
mainie se sont élevés à 26,60o boites. LeFRMG
marché a ouvert à peu près aux mêmesFRMG
prix que la semaine dernière et, quoique MM. Milîs & Sparrow nous écrivent
ls acheteurs aient essayé de forcer la d Londres à la date du 29 novembre

baisse, la demande S'est améliorée gra. 1912:
duellement, pour la première fois cette Cet article a aussi eu sa part de l'a-
saison, nous pouvons dire que les arrn- mlélioration uu marché. Au commence-
rages ont été bien enlevés et le marché muent de la semaine, les prix sont des-
a cl6turé plus ferme. Nous accusons cendus jusqu'à 59/o à 60/0, mais ce fait
aussi une amélioration dans la qualité, a provoqué suffisamment de demande
cette semaine, et c'est peut-être ce qui Pour* disposer de tout ce qui était dis-
a provoqué une amélioration du mar- ponîble. Il est à espérer.de meilleurs
chiL couleur du beurre est de beau- prix pour le fromage qui est attendu

- cop pls clire ouscroyons 3- 9te- les par-esta rji i.
--- pr1x-ont--attemtý-leur-pt-as niveau et llOus cotons:

qu'il y a place pour .une avance de 2/o Canadien, haut choix,
à 4/o dans les meilleures qualités, blanc 63/o à 64/o

Néo-Zélandais. - Le beurre arrivé Canadien, haut choix,
par le steamer "Coninthic", n'est pas coloré 63/O a 64/O
encore tout pris. Il en reste encore piu- Canadien, choix, blanc
sieurs lots dont la qualité n'est pas à la ou coloré 61/o à 62/0
hauteur. Néo-Zélandais, blanc 60/o à 61/o

Argentin. - Ce beurre n'est pas aus- Néo-Zélandais, coloré 60/o à 61/o
si en faveur depuis que la qualité de
celui d'Australie S'est améliorée. Les OEUFS
acheteurs semblent préférer le dern.ier.

Nons cotons: Les oeufs sont très rares à la campa-
Datiois, haut choix 128/0 à 130/0 gne.

PEAUX VERTES

bo- mnne demande.
Boeuf inspecté
Veau
Mouton (sans laine) chaque

LEGUMES

Céleri, le paquet
Betteraves, le sac
Carottes, la poche
Navets, le sac
O1ignons Egyptiens. crate
Panais la poche
Patates, le sac
Persil, la doz.
Poireaux, la doz.
Raifort la lb.
Sýalade de Monnréal. do. .
S.alade de Montréal. pommée

do:.
Haricots Verts, panier
filrirntqc Jaunes, panier

La caisse

z6.oo
17-00

1.00

0>.00
0.00
0.00
0.00
0.00
0.00
0.00.
0.25
0.10
0.40
0.10

0.10
0.35
0.35
0.50

0.80
0.75
0.75
0.75
2.50
1.00
o .9o
0.30
0.15
0.45
0.15

0.15
0.40
0-40
0.75

FRUITS VIERTS
In e.réL-ime (en crate

très rares 0.00 2.25
Citrons Messine (300c) 0.00 3.00
' 4

%ntlnrino-a lIa boite n.00 nI.CY
Oranges Navel 0.00 3.50
Oranges Mexicaines o.oo 2. Mn
Oranges Valence No 420 0.00 4.00
Oranges Valence No 714 o.oo 5 00
Pomnmes fameuses No T 4.00 5-O

Riissett 0.00 3.50
Spy 0.00 4.00
Piwakv

Avis de Faillite
J. 0. A. VADNAIS,

Marchand de chaumuures,, 'o St, Ilont.Royal Fat.

Avis est par les préentfos donné nue le susdit -'a
ce jourfait un abandon vnlontalre de tous ï-i biens
pour le plie grand binéfire ide net rêucilerp.

tes rftlamnatlonoi devront lire produites à 0'a2
bureau daim 1-' is jourad- cett datte afin d'être col-
loquées sur le bordereau -le divideure.

Montréal. le To déretnbre î.gîa.
AL!XX&NDREt DIOMA RTE&V,

No 6o rue Notre-Dame 1est, Montréal.
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Table Alphabétique des Annonces
Assurance Mont-Royal .. 33
Avis de Fallte........ 30

&&ar àCo. (Walte). 16
#kaqu de Montreai ...... 36
usque d'Hochelaga 36
Suque Niationale......36

ulasqu........ 36
sanque Prwtnclae .. 36
seancer & M6anger 3
Darde. Milk ........ Couvert
Dovril Limited ...... Couvert
kSem,S8.»..& Co ....... 7
Brode & Hrvle ....... 1
sitlh Colonial Pire As».. . 33

Canada Cernent Co.. Ltd. 38
Osmadg UNt Assurance CO .3
Canadian Pacific Ry....... 52
candis Bat Co.-- 1
Can. Shredded Wheat Co 9
Carreras & Marclanus... 12
Chaput L.PFils &Cie ...- 4
Charbonneau liîle ........ î '6
Chauvin, Baker & Walkes 33
Church&kDwlght ... ..... ' 4
Lie Can. Prod. Agricoles.. . 1 3
Cie d'Asurance Mutuelle

du Commerce ........ 3
Cie. des Moulina du. Nord' 13
Mark;Wm...... ... .... 17

Chapin~~~ tees. ... 48
Comtoi MoilirFr. Can. 17

Ceuilla Auute ........ 34

Desmartesu Aex ........ 3

DevnsR. 1........ .... 3
Devrars Whlskey ........ 41
DOM. Canners %ko., Ltd, 3
Dom Cartridge......... 45
Double Claw Hainmer Co. 49
Dougal VaruabCo........ 42

13dwardeburg Starch Ca. Ltd.
..... ...... Couvert

Rainhart & Kvans... -. 32

Rederal Lite Assurance Ca 32
Pe' &CO ............... 17
Pidelty Phoenix Pire insu.

rance Co.. ...... .. .33
Pont mne Henri .......... 34
Porget Rodolpe ........ 36
Portier joseph ........... 34

Gagnon. P.-A ..... ..... 34
Garand, Terrous & Cie...3
G endron Mfg. Co ......... 42
Gtnîn, Trudeau & Cie ... 1
Gillett Ca. Ltd., [E. W.] 18
Gonthier & Midgley.. 34
('unân, Langlois & Cie.... 7
Grand Trunk Rallway. 46

Hampson Robt..... .... .33
Ht tel Southeiril........... 9
Hatel New Victoria,..... .34
Hurtesu, Williams & Cie 8
Hutton las ..... ........ 42

Jonas & Co., Henri Couverture 2

Labrecque & Pellerin ..
Lacaille. (1endreau & Cie. 16

Lamarre & Cie, W. .. 3
La Prévoyanct .. ....... 33
La Sauvegarde......32
Lealle & Co., A. C 42
Liverpool & Landan Globe 32
Lloyd Ltd Etivrard) ... 17
Lufkia Rule Ca .... ... .. 52

Marion & Marion . 13
'dartin-Senour .... ..... 44
Materazzo A.......34
Mathewson'a Sons.....13
Mathieu (Cie J. L.) ........ 9
Matthews-Laing Co. ..... in
VIaxwel.& Son&s(David) 52
McArthur, A 48
%!etroplitan Lite lun. Ca. 32
mexcL e& Co<D.K.) . 48
McLaren Ltd, W. D ...... 14
Montbriand. L, R ....... 3
Montreal Dairy Coa....... 13
Maoney Biscuit Mfg. Ca. s6
Morrow Screw, Ltd,, The

JOhn ... .... ........ 48
Matt, John P..- &C Ca...... 35

National Acme Mfg. Ca... 46
National Cash Register Ca. îS
Nova Scotia Steel CO ... 36

O'Shea J. P............. 42

Pink Thos. Ltdl.......... 49
Plouffe A. Melle ........ 35
Prêt Immobilier Limitée... -15

Prêt Hypothécaire Canada39-40
Prévoyants du Canada,<Ltsp 32
Prevoat & Bédard......... 34

Quebec Steamahip ........ 36

Rivret, Glass & Sullvan.... 3
Rolland & Pila, J-B... . 34
Rowat&qo . ........

Sherwln Williams ........ 44
Sua Ca....... ......... s
Société des Eaux Purgati.
Svea Riga ............ 9
S. Lawrence Flair Milîs. . il

St. Lawrence Sugar CO.. 1 3
Sun Lite of Canada.....3

Théttre National ......... 48
Tippet &Co., A. P........ 7

Union Lite In&. Ca....50
Uni-ln Mutulal.........3
United Shoe Machiner7 Ca.

Ltd............... 5
Upton &Co., TheT.) 1.. 6

Western Auâ. Co. .... 32
White Swan Spices &

Cereals, Ltd ... ...... 5
Wilks & Buruett ......... 34

Yonng, Bédard & Egletong Ç2

Vous faites-vous une Clientèle de Concours ?
PaF tutl Canada, les marchands actifs doublent

et triplent leurs ventes de ciment en encourageant ____

les fermiers de leurs connaissances à entrer dans-
notre grand

CONCOURS DE 1912 POUR LES FERMIERS
pour lequel io8 prix en espèces% 12 pour chaque
prov uce) seront accordés Le concours est organisé
de telle manière que le, fermiets qui emploient une
petite quantité de ciment pourront gagner autantL
que eux qui en emploient plus. Dans ces condi-
tions il vous sera facile de tirrr profit du concourslxmrInduire les fermiers' u i n'ont jamais emplové«
de ciment à l'essayer. Chaque essai du Canada
Cerftnt vous procurera un autre client satisfait et
.son achat de ciment se fera plus considérable chaque
année.

Notre publicité dans les journaux d'agriculturte et
lu journaux hebdomadaire,, pour laquelle nous
dépensas dla milliers de dollars chaque semaine,.
a créé une demande énorme pour le Canada Cement. i

e-jural-gratuit- u -le-!mers -Par -
.imprivemems"-,tsugreconsammnent de nouveaux moyens d'employer le citnent.t

Notre Ni éarternent d'Informations Gratuites ald! les fermiers à utili- le cimen avec discernement et profit.
Tout cela veut dire une plus grande demande pour le Clanada Cernent et plus de profits pour les marchands qui le tiennent.
Etes-vous de ceux-là ?
Si non, il vous sera profitable d'entrer Tout de Suite en relations avec notre bureau de venta le plus rapproché. Chaque jour

de délai raccourcit la saison de, plus grosses ventes.

CANADA CEMENT COMPANY, LIMITED
Bureau d'informations, Edifice du "Herald", Montréal.

Bureaux de ventes àMONTREAL TORONTO WINNIPEG CALGARY

VoL XLV - No 5o



32 LE PRIX COURANT, Vendredi, 13 Décembre 19m2 VoL. XLV - No So

KETE.OPOLITANI 1suacs svvi
Uf. Authmee Eoy L'ASSURANCE-VIE, COMME PRO- pDM
:- of New-York :- FESSION £AI S>ILEUJRDE

(G.uqu~ ~ ~Le meilleur moyen d'apprendre l'as- le pAMe SuTauataums.w
surance, c'est, soit d'entrer dans un bu- MMUfetoqel

da... ......... ufls.110.UOJ reau ou, ce qui est mieux, d'entrer dans ne PAM =5 mm Mt pluaksI.
P*Mw s viiiur u s dé o que Sll"d pets que

s sonuua ....... aml une bonne agence, comme solliciteur. o0m S
en...".. la compagnie Si le salaire n'est pas élevé la première QUE fmee d n

sisau Cunada dus poli. année, il sera toujours préférable à une 4* P M
MWPUI a 'l 1 eMr l dépense de plusieurs années d'études mn -1 1111st ue ra

uuiA55ugoYutUUUbt techniques dans le mécanisme, la mé. ttane. *T 55inheau enhwiemu deineou e doit 89PARE Par-desusa tout elle est urne
pur l caniens, es. QUEie ul rot j compagni oe Os luns.

Vts................. 1,oooooo. C'est un genre d'affaires qu'on ne de- 116191 r«de
flyslusde ..w. ~ ,,., vrait jamais entreprendre d'une manié- guiWe peur le bM.éfl.des

dm ala ZflUpOUTAJ. re temporaire. Celui qui l'entreprend
_____________________________« doit avoir la patience de se faire gra- W~555 15 're

duellement une clientèle, tout comme M NU A
il lui aurait fallu la faire sans la prati-
que du droit ou de la médecine et, à latoW ESTERN longue, les affaires deviendront plus

.AM&'RÀl..N SC o. profitables. Si son salaire n'est pas énor-
incOUpongt 11 mUi me la première année, il aura obtenu ce

&CMWs. dulAde - - U2417j9.93 qui est plus précieux: la clientèle. Ce-
IWIUEPHfIfaui TORON7 0, Ont. lui qui entreprend temporairement, re-
làà. isu A. cma FtE516e. jette cette clientèle partiellement ac-

W.IL scK, Vierdt quise. tout comme il le ferait en aban-
W. &. MMxi., Oraateftm. donnant la pratique du droit ou de la

C. Q. Veste, Seerétaire. médecine.
nSleUBMie de Molâtréal$ Voyons un peu les avantages que re-

el 11111 ST.PImuIL tirent le médecin, l'avocat, le ministre,
but'. biezuum. Gérant durant la période sans revenu. Pas un

être faible, chétif, n'entrera volontaire-

LA COMPAGMI D'ASSURANCIE nient dans une situation où il sait d'a-

"FEDIERAL LIFE"p vance qu'il lui faudra dépenser durant___
heu PdelspsI, HAMTON. Cas. des années avant de se créer un reve- ia aaaSra bfàMars

capital et mt - $3.j34s0.6j nu, et les professions savantes ou scien- dgl ucndBntCbtàmnra
Amarantes eà o fea 19u 1gs 1,107141-4 ICM

-4WLIl 32%973l tifiques sont estimées du public le plus air X. S. coute., Bat, présidunt oir AIe
càkui rnbAeswsasles plu ddlnMs souvent parce qu'elles éliminent les fai- 40dte lAfflte,. Ibavu«ir*' ber., WIIU&mMs

D*VID DXTEIX, Président et lretteur-GOft blse efrs ae»ermo, 9cr.. T. J. »moumond, Xer.
C. Z,. IVEENET, Gérat Moatet de Montréa besetn s'appliquent qu'aux fot.Gardner To m GérantIl est aussi une chose, dans l'assuran- jW. Etun, Audmat.Oraut.

_______________________________ ce-vie, qui élimine les faibles et attire

T~ibu. : li. ~les forts, c'est que les affaires se font d
de profit. Les Prévoyats duCuida

W~WV ~Peu de personnes ont le courage
I3SIIMnAK EVAiNS d'affronter cela; elles préfèrent un sa- As.Mn FVeu"isde Poud

laire. Les salariés, en général, sont CAPITAL AUTORISE 0800,000
-~ IfA..ceux qui peinent. Le garde-moteur, le

journalier, le sténographe, le commis. so o au mpéesi
Feu, Vie, Accident Cambriolage, sont ceux ayant trop peu de courage Parc. que c'est un placement mms

Bris de glaces, Automobiles, pour se créer une clientèle en droit ou paeil *
Responsabilité des Fonctionnaires. en médecine. Mais l'agent *d'assurance Pare que c'et avec la plus petite

à commission fixe lui-même sa propre prime, la plus gr.o rente;
Agente princiffl"a rémunération. N'avez-vousjamais pen- Purc qu g'est la seumtompaglm

__________sé.que l'homme qui travaille à salaire à ,,Fon&sSociallfaisant une spécali
ThoS~iIu Emu Naionl u. .. se fie à un autre pour déterminer 'sa va- té dit Ponds de pension.

d'Xd1nbourg. leur. Comment pouvez-vous savoir qu'un

Aç salaire de $ioo par mois répond exacte- Mêt6I
dena rNew-YoImr. o ment à ce que vous valez? Si vous ne Chambre 22,

de Nw-Yrk.valiez pas plus que ce salaire, on s'em-
presserait de le réduire. Si votre travail EdUfloo "Le Patrie'
vaut $ii0, ou $i2o, il est peu probable Surisai uChef,Sfam: MDUIC LAIof et o D, que votre employeur soit anxieux de 8 ,reD io s.

8 M reSt.Swaoeet vous le dire. 8 ,reD lo ae
MONTREAL Les salaires sont généralement basés

sur la position plutôt que Sur la valeur ________________



Voi.XL-No5OLE PRIX COURANT, Vendredi, 13 Décembre i912.

tils lutwdua lu jsuamce

FRED. L. RICHARDS,
Pr4sd.ut

Valeur aooeptée de Garanties Ca-
nadlnus détenues par le Gouver-
nemnt Fédéra pour la protection
des Porteurs de Police, $z,2o6,576.

Toutes les polices 4mlsies avec
Dividendes Annuels sur pak ment
de la prime annuelle de deuième
année.

Ouverture exceptionnelle pour
Agents dams la Province de Québec
et l'Etst d'Ontario. S'adresser à

WALTER L JOSEPH, Gérant.

15! rus St-jacquee, MONTRÊAL.

BRITISII
COLON IAL

Fir mnuac Company

A88IJRANCE INCENDIE

Bureaux : EdIfice Royal,
Montréal.

2 Plaçes d'Armes.

Agents demandés dans
tout le Canada.

FideIity-Pmemî Insurance Ce.,
0FL NHBW'yo]RK

I'tdlde'ActJ - S140OS1,389.23

Robert liampsoi & Son, Agents.
1-9 Ru T..1UAP

individuelle. Un télégraphiste peut être
payé $7o par mois. S'il vaut $17o et
qu'il le dise à la compagnie, on lui ré-
pondra qu'on peut le remplacer à $70.
Pourquoi payer davantage? Unc sténo-
graphe peut recevoir $75 par mois et
en valoir le double; mais pourquoi payer
plus cher quand on peut trouver tous
les jours quelqu'un qui acceptera $75.
La commission, au contraire, a de l'at-
trait pour toute personne ayant confiant-
ce en sa propre valeur. Si quelqu'un
fait in pour cent de qupplément de temps
ou de travail, il est sfîr de toucher io
pour cent en plu%. Ainsi, la méthode
de compensation de l'assurance-vie at-
tire et encourage les confiants en eux-
mérmes, tandis qu'elle découragec les- fai-
bles le-. chétifs nui tiennent toujours à
l'idée que le qallire eçq une choge cer-
taine. i n'y a rien de moinq certain nue
le salaire- témoin, le billet de conzé 1-
iour de la pave: la réduction du s"ar
nuand arrivent leç mauvaiqeqs alsonq.
Pabr contre, l'homme à comtmiççinn rnin
.elltment fixe ea propre rémunération
maiç contrôle rlusq cfrement son avin&r,
TI a Ptj.çi l'nvintâre d'augzmenter -a
nrosoérité avec l'àcre. L'importance <I-
ce-tte nueltton n 'eçt nas très bien iuwkée
n1r leç ieuneq Tlq çe prénccupent ni-,
dé- cavnir ce nut'ilq doeviendront à r- r
Ko ans. ('est maiintenant ou'il fatt
nencer. On rite le cnq d'un ancien
t;tuteîîir .ivant ence4rné pendant de n-m
tr.tîcA pnnéeq danq un même e1'~
Olt oui entra danq l'assurance à l'âc'- 1-

4Qanq alorç mî,'il lui eùt été imnnocçîhl.
dle ce nl"cIer nilleuirç TI a touinourq den,,-*
reoretté de n'y étre pas entré pluç ô

Ainsi. jueneq perqnnnes nui vouç çen-
t,-, ran:ihle-; de jouer un rôle danç uine
de. crrandec oeuvre-q destinée% à avnn-
r--r 12 société, rendre le monde m"il-
leur, écarter le spectre du vice, la -'a.
1--a(lit- la nauvreté. ci vous entrez danc
l'a-,çirance-vie. non cetilement vous %,-ti
ferez un salaire rémunérateur. mati'
lorscuue vouç serez plus vieux. v'ou'
pourrez vous rendre le témoilziaze <':a-
i'o;r fait entrer la naix. le bien-être. l'é-
ducation et. peut-être, aussi la vertu
dans bien des foyers. et avancé la civi-
ligation heaucoun nlus que vous ne l'au-
riez fait par d'autres moyens.

L'annonce représente la vapeur qui ac-

tionne la -machinerie, montez la vapeur.

La publicité est le lubrifiant des affaires,

ne ménages pas l'huile. La publicité est

le réveil-matin des affaires, sonnez le r6.

veiL

LA CANADA LIFE
dans chacune dei quatres dernières
années, à gagné UN TAUX LU'INTýRý
CONSIL> ÏRABLEMENT AUGMENT*
et 1912 laisse entrevoir une augmentation
sur îgi i. L,intért est un important
facteur de surplus et c'est sans doute e
qui fait que, DANS CHACUNE DES 4
DERN1fËRBS ANNÉES, la Canada Life
a encaissé de PLUS FORTS U.IRPLUS
que jamais dans l'histoire delaCosupagnis

N. B. La mortalité favorable. et les
dépenses réduites, résultant d'une
BONNE à ADMINISTRATION, ont aidé
atteindre ce résultat.

CAJAD laE ASSWCE CO.9
Bureau Prinolpal. Torontoe

'ASSURANCE MONT- ROYAL
(compagnie indépendante (Incendie)

Bureau, 74 rue fl*t<.kU<n heu
Coin Sit-Françols-Zavter, 11OlTREtAi

RÔDoLran Foncier. Préident.
J. IL CLEVnutw Ir.. GtOdaml.

IUTUHLLE DU COMMEHRC
Contre I'mnoendle

Asti exeédant . 400.000.@O
DEPOT AU GOUVUINEMEXNT

en conformité avec la nouvelle loi dus
Assurances de Québe, à Edoaard VII, Cbap. ýg.
Dursau.Chsf; i meOnsr5.l7sah

CAPITAL, 940090OO.00

La Prévoyance
ASSURANCES s

Responsabilité Patronale
Accidents, Bris de Glaues,
lialadiles, Contre le Vol.

Garantie de Fidélté,
Garantie de Contrats.

Bureau-chef : 160, rue fit-JBCfll,

Te. Bell. main 5mss0X AVTDZMA6ND3

s'UN LIFE of CANRADA
Actif................S$ 43,900,88.98
Assurances en vigueur .... $164572,073-00

acrivez au Bureau Principal, Montréal,,
pour vou procurer la brochure intitul
"Prosipère et ProgrsTeivo.

vol. XLV - No so
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E s ROTEMET
= Pm "~rue Uiremtti.d

9 es ru W.&-Catb d il 141ce -le la
bise dée àg ircétudi.

NEW VICTORIA MIOTEL
l MONAINES, PROPRMEAIRE

LiMl dès esmula.voygitr.
P"ta £értBln. Taux, à peeatir de $2.30.

JOSEPH FORTIER
Fabd.en#.Psetler

*teUer de idl te eliure. Tp-
Ua*seIIelOiurtUi. ;Pabul*

lasdeve de -màabilU.
Formues et t ef.rtui Beurtau.

aie rue Notre-Dame Ouest,
(AMgl de la rue 8i-Pierret MowruâAL.

PAWP 016AUXsi larueti. an-
OISAU api dset. er'.

5E 1 :: me, polt a,-
~~ ~valeur et esoe .msl.

013mssuv s rs.

L R,. MONTBRIANia
AreIetoe et Mesurent,

M ue &bran", Mlestréal.

W.LAMARRE & CIE
ULUORAMOS Du

sffl ET eCHARDON
Foin, relie, Avoine, Rttc.

43e Avenue Atwater
Près St-jacques. St-Heurt

Coewsondame toieWie.
Yx.uvuox, B=u,: W110niouwr 609.

M.LaoÂxDs1324.

Résidence 3P2 St-Hujbert

A. MATERAzzo
ALIAS 

*

Empaqueteur de iégumes

)sfacture: 1349 ue Huntly, Montréal.

VeL maln 7233

]LUBY
Pour les Cheveux.

IL.J. DRVIS, Limile. 1845 Notrs-Dam. 0
MOlUL

Renseignements
Commerciaux

curteurs
Baie St-Paul - Bédard & Bélanger,

Québec, à Perron, Hermel, M. G.
Montréal-N. St-Amour à Bertrand,

Adolphe, épicier.
Murray Bay - Lefaivre & Lefaivre,

Q uébec, à Lapointe, Chs. & Cie, menui-
stems

Ste-Cécile de Lévrad-. P. E. Ga-
gnon, Québec, à Paquin, Ernest, M. G.

Dissolutions de sociétées
Black Lake--Laxer & Smokler, M.G.
East Angus--Willard & Willard, bois.
Eastman-Robin, J. I. & Co., J. 1. Ro-

bin et J. B. Payette continuent sous la
même raison.

Montréal-Bisson, J. O., enreg., bou-
cher; Byrne & Bernard, agents d'im-
meubles; Dandurand & Dandurand,
pecintres; Great Britain Café; Laird &
Levitt, entrepreneurs; Larue & Cyr,
agents d'immeubles; Montreal Estate
Co., J. E. Lemoine et 1. H. Beauchernin
continuent sous la meme raison; Rice,
J. A. & Ca., tailleurs.

Sherbrooke-Sherbrooke Land Co.;
Sherbrooke New Method Pressing aud
Cleaning Co., M. Greenberg continue
sous la même raison.

Montréal-Balinsky & Cohen, B. Ba-
linsky et J. Cohen continuent sous la
même raison; Bernier Hardware Co.;
Harris & Lespérance, agents d'imzneu-
meubles; Nash, F. & Co., F. C. Nash et
G.. D. C.. Dobbin continuent sos t. a
miême raison, agents de change; Taille-
fer, N. Sr. & Cie, bouchers; Tudor &
Cie, agents.

Senneville - Robillard & Lavigne,
pierre cassée.

Lachenaie-Chartrand & Turgeon à
Gaudreau, Lachenaie Brick Co.

Montréal-Vinet & Dufresne à Ga-
gné. A., insignes; N. St-Amour à Poi-
tras, Arthur. ferronnerie; Wilks & Bur-
nett à Todd, D. H., boulanger.

Scotstown-J. P. Rayer et P. H. Du-
fresne à Roberge. E. & Son, M. G.

Sherbrookce et Lambton--J. P. E. Ga-
gnon à Lévesque, L. & Co., nouveau-
tés.

Stanidon-ýJ. P. E. Gagnon à Gagnon,
Aimé. M. G.

St-Jean-V. Lamarre à Hershenbein,
Moses, confection.

cessions
Baie St-Paul et St-lrénée - Perron,

Hermel, M. G.
Montréal-Canada Watcb Ca., A. S.

Ménard; Delisle. Jos., ferronnerie;.
Murray Bay-Lapointe, Chu. & Cie,

menuisiers
Sherbrooke -Talbot, Wilfridn ou-

veSte-Céetc. de Lévrard-Paquin, Er-
nest, M. G.

Valleyfield-Poirier, J. Michel & Cie,
bijoutiers.

Montréal-J. 0. Bindtte, épicier.
Lachenaie - Gaudreau, Lachenaie

Brick Ca.
Montréal-Erpicum. A. R.. livres. etc.;

Gaizné. A.. boucher- La Renaissance du-
Livre: Nicholson. G. W. T.. entrepre-
neur: Poitras. Arthur. ferronnerie; Todd,
D. H.. boulanger.

Scotstown-Roberge, E. & Son, M.G.

GONTHIER & MIDGLEY

EN PUBLIC4TION I

Almanach Rolland
Agricole, CommercWa

et dm Familes
Quaate.Sepdime Année

L'Exemplaire, . Io et§
"4 par malle, 14 g

La douzaine, 84
Louent, - $6.50
Plus les fr"i de transport.

bibin ireffl es 1870

AUGUSTE COUILLARD,
Veresierte et osmj»aliUeo Verrts à

vitres, pe ntures, Ute.
Sp8 ~lté s Poele de toutes sortes

Veu*let 14 t4Uuale, MOIMMAI

1a Mahsa *la pi de C"euuvymgsr 'i,
f ait biaidases cUlaiiestedeeetee. Ai.'
totaime testie ophia1e aux esumands par ba
mlle. Meseurs. arehaadi de la suii
fSsret te, leurs servis au plus bai 4p.
Mai.

P. A. GAGNON'
Comptable cié

(Chafte ted Aeceustant)

a Plaies d'rmes, MONTE2AL.

Arthur W. WIlk. lexaaer Dhuetti

WILKS & BURNETI
toutes oeso cvm e

Règlement doaRfaires de Failites
101lftlBBBanqu udes lMhand'

Til4pbone r Doitlop Main

PREYOST & BEDARU
Comnptab es,

Uqudateurs

S1éIaJtà s Règlements de difflrendi
oUvepel &Lenda & Globe

liT-AQ!
Blum TDumAieOS ONTREAL

34.'
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L A. RIVET C. IL
L 0. GLAS. TéL Be.Il Maie891
JOHN A. tuLiJvAn. 17809

Avsoeh. Dawdiahrs, Av*"@a et Camhlaafe.

&Do=I TRU&T & LOAN
30 eue Sfl.Jegua, 1.a»W4aL

Ceustab. A"diis
SPtJCIAIftÉ s - UqudemUe de Faiblies.I

compresée Liaté. -4
54, 00, RUE NOTRE-&DAME EST

MONTRAL

TRI. BXLL. MALIN 11311

BU&LÂNGRIR & IBI&LANGhR
Notaires Comptables et Commasairs

TRUST & LOAN DUU.DING.
Ne S0 rêe UA.JaeQusa. MONTRAL.

Arget àPrter&à4, 5et 6%

HeMr N. Chauvin, Gea. Harold Baker,
Har~old Barle Walker

C91I11N. BRER 9111119
AVOCATSe

'23 me Bs-jffsque. Montréal

CHGOLA.61
mo qeéWL TE"

l'eurtesu. les

Besoins de la Cuisine
Tablettes de %( lb.

IVabriqad par

JOHN P. M4OTT &Co.
HALIFAI, N. PlI.

J.A.TAYLOU, Agent, Nentréal

CARANO, TERROUX &C1IE
*àmauN*WfeR ET COURTigite -

48 rue NotreDame (%st

iMELLE A. PLOUFFE
STNOORAPHtE.DAàCmYOOoRAPHE

M0 M St.JVaMqe (Caubro 26)
Trameilsu dens lm deox 1ue.

Tramerl ed titeh sur la Mlg»o à
D" "Eâ. prix apua.

Tii. BULL MAIN 8409. 1

Shîerbrooke & Lambton-Lévesque,
L. & Co., nouveautés. etc.

Standon-Gagnon, Aimé, M. G.
St-Jeail-Hersbenbein, Moses, cou-

fection.
En difficultés

Montréal-Chénier, René, chau.Ntrc!,;
Modern Garage Go.

Ntontréal-Williani Co. Ltd., nuianuf.
de savon, polis, etc.

Fonds à vendre
GartlbbyLa Compagnie Manufactu-

rière du V iIlage de Beaulac.
Hull-Mile May Gadbois, modes.
Montréal - Dominion Camp Equip-

sment Co., vente le 14 décembre.
Fonds vendus

Mont réal- Blanchard, E.. bijoutier;
Hatem & David, M. G.; Norrnandcau.
R. & Cie, électriciens, etc.; Proulx, Mme
J. O., modes; Stober Bros., nouveautés;
St-Pierre, J. B.. chaussures.

Guigues--Rochon, Philias, M. G.
Hudson-Pavcttc & Lussier, M. G.
Montréal-I)ubois, J. G., épicier;, Fa-

fard. Zénon, épicier; Gelbman, Max. in-
signes; Leduc & Asselin, ferronnerie;
Lefebvre. J. A.. tailleur; Levinson,. A..
chaussures; Walker, WVm.. charretier.

Québec-La Buanderie Moffett; Rous-
seau. N. E.. agent.

Sorel-La Compagnie Pontbriand Li-
mitée, fonderie.

\Verdun-Bode & Je~nsen, fleuristes.
Changement de nom

Montréal - Shcarer. Brown & Wills.
Ltd. change son nom en celui de jas.
Shearer Go., Ltd.; Stimpson Comiputing
Scales Go. change son nom en celui de
Detroit Automatic Scale Co.

1.achute Milîs-Hamelin & Ayers Co.
Ltd. changent leur nom en celui de
Ayers Limited. manuf. de feutre, etc.

Cessation
Rock lsland-Goodhue. J. B. & Cu..

J. B. Goodhue a cessé de faire affaires
sous ce nom, manufacture de salopette..

Décès
St-Jean. P. Q. - Chénier, Eustache.

hôtel.
Nouveaux etablisitements,

Montréal-Asselin & Brousseau, ar-
chitectes; Borden Milk Co., Ltd.; Cor-
dleau & WVery. plàtriers; Dominion WNes-
tern Lands Corporation; La Compagnie
de Publication du Forum; W. B. Laird,
entrepreneur; Liverpool Manitoba As-
surance Go.; Mailloux & Guitard, plâ-
triers; Monete & 'Bourassa, tailleurs;
Olymiai Candy WVorks; Thos. Scott &
Co., agents d'immeubles; Security Land
Co. (enreg.); Standard Clay Products
Ltd.

Pine Hill-Nap. Carrière & Fils, bois.
Québec-Agence Agricole Générale;

Jos. Beaudry & Cie, pianos. etc.; E. T.
Coulombe & ehdsfie;iaue
Economique Ltée; R. J. Winfield, con-
fiseur.

St-Jean Deschaillons-La Cie de Té-
léphone de Lotbinière et Nicolet.

St-Philippe d'ArgenteuiL-Argenteuil
Garriage Go.

Thetford Mines--Béliveau & Martel,
bouchers.

Bury-Cathcart Bros., M. G.
Coaticook-NuUIs & Moulton, agents

d'assurance et d'immeubles.
Mégantic-C. A. Choquette & Cie,

tàilleurs.
Montréal-Canada Lime Go.; -De Lo-

rimier Dairy; Delorimier Shoe Store;
Clnssford Proe. Ltd. Grenville Lumber

Go. Ltd.; Beaumont & Wood, sculpteurs
en pierre; Harrison & Son, importa-
teurs;. W. C. H. Horton, marchands à
commission; Leduc & Martel, entre-
preneurs; F. Nash & Co., agents de
change; New Method Washing Go.;
Rochon & Frère, agents; St. Louis Up-
holstering & Mattress Mfg. Go.; Style-
craft Mfg. Go.; Wellington Realty Go.
Ltd.

Sherbrookc-Edwards Realty Go.; A.
Trudeau, bois.

St-Jcan-Eastern Ice Go.
Contestation

Montréal - Canada Watch Go.. M.
Charbonneau conteste la demande de
cession. è

IucendI4
Montréal - Williams Walter & Go.,

dommages à la maison de Toronto,
nouveautés.

Nouvelle succursale
L'Epiphanic- Royal B3ank of Canada.

ACTES INSCRITS AU BUREAU
D'ENREGISTREMENT A TROIS-
RIVIERES, DURANT LA SEMAI-
NE TERMINEZ LE 7 'DU COU.
RANT

Testament
Rév. J. T. Gravel à Soeurs de la Pro-

vidence, de Trois-Rivières, St-Boniface.
Ventes

Herman Béliveau à Jeffrey Cossette,
Shawinigan Falls; Alphonse Prince à
Jos. et Phi. Bourque. Shawinigan Falls;
Jean L Augé à Lionel Augé. St- Ma-
thieu; Thomas Giroux à Gorporation
de Grand'Mêre; J. E. Thibodeau et ai.
à la Corporation de Grand'Mère, Baie
de Shawinigan; Henri Damphouse à J.
E. Guibord, Grand'Mère; Léon Lajoie à

(6t, o2ed el ý ajAins

LA '11r Qt Immnobilier, Limitée'
244 Rue Ste-Catherine Est,

Montréali.
r houe Bell pet 5779

BUREAU DE DIRECTION:
Président s M. 1.-P. -P. Gituvin, pharmacien.

autien échevin; Vie4-Pdadets W. L -A. Là-
vallée, maire de Mont,éal ; Seg4talra.Tri.
riw s W. Arthur Gaginé, awnet; Diretuss M.

L.-L Goffion auenprésident de la Chambre
de Caimmerre du Di- trict de Montréal. membre
de la Commission du Uimr df, Montréalt; M. 'le
Dr .-O (layette, ancien maire de Mlagou; M. le

DrP-P. Renaud. cSritaliate; M. F -M. Fontaine,
directeur-gPrnt de "The Canadian Ad,., tIslng

i isitr": M. ~W.oavn. ex-see

Jns Co.

si VOUS AVEZ BEIN6DE C ITA
pour acheter une pllptiétE ou potir vouabàtir.
lnscrivez-voua au PTrit lmmblie UmitUa."
qui voile prêtera ce caPit'i 811111 intélêt. avc«
grandes facilités de rembouraemnt

Les fqcdlités de reloulmeflt dus pré'& faite
à se membres par le "Prit Immobilier, Uimti."
sont te-les quelletb reptteetent à peu prés
i intéfêt que l'au au ait à payer aur nu emprunt
ordinaire.

guPEpENTANTS DEMtANDES-Le "Prit
lmoMoe ijmité" n'à pas encore d'agents
dans tous les Dlbtricts et «?tdisposé à entrer en

rerrsiavec des reptésentants bien quali.

Eudvaiz on téléphonait pour avoir la
brochurstts explicative' gratuit*:
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R. FIORCrET,
AGENT DE CHANGE,

83 rue Notre-Dame Ouest,
Montréal

Bureau à Pale 100 rue de Proven.

t QUEBHC STEÂMSHII' CO.. LIM4ITHD.

Allez aux Bermudes
Le vapeur rapidebiERMUDIAN à doubleiice :o.5%U butrei de dipace

tuent partira de lIew-Yotk à a p. m. les a.- Il 28 Décembre. Chambues de
lu. aer baIgoItre. Orchestre. Quille doubles. Ventilateurs ilectri.

quce. Télégraphie sous fil.

ANTILLEL-Le nouveau SS. GUI&W&. 3.700 tonnes, le 88. PARIIIAI.cotonnep, le St. K0R04A. 1 ooo tonnes peit ent de New-York. à 2 p.m.a Décembre. et anus les deux samedis don" la suite pour ,.t.Tho-
Mao', ste.croix. fit Christophe, Antigua, la G-uadeloupe, la Dominique,
&a Martinique, Ste.Lucîr, la Barbade et Demeu re.

pour renteloenement completit, sar euser à W. H. Menry, u36 rue St-
Jaqe;W. la. Clsncy. tai rue St.jaciues; Trhs. Cook Si Son, 53o rue bte-

1=al.ene.ourat ; Houe & Rivet 9 Boulevard Si.Laurent, on à 1. G.
Brock& co.. ait tue des Commimialoes, Montréal, Quebec ateamslp Co.

LA BANQUE PROVINCIALE DUi CANADA 1
Mmse Central, T ? ài. a d' ta,.,., mutjm o»a.

!= &la auees * » 000,000.00 Capita vura lOOS
Eemet @me l la ] Décabrelagit esl;,sn.bs
Com j'A.îmaeu a Président: M. H. LAPORTE, de aot

Merden à Cie, Administrateur Crédit Foncier Pnta2craadem,
vice-Présdent: M, W. F. CAR8LET, de la maisonue rs .. Crael
Sons à Co. - Honorable L. DEAUDIEN, Mx-ministre de l'Agrtemlture
M. O.-O. BÔSWORTH, Vice-Président "Canae Pacdo sair.. c.*
M. AUlPonSE RACINE, de la maI"o A Raine a ci*, marchands cm

Mas, Montréal %M. 1.1. DEAUCHEMIN, proprIétaIre de la Libaidrie
Suàcemis Liée.* TIA CRXDE SIENVENU. Directent-reat, ; W. I.

yFjonT pIceur; 1. IL.CROQUET Aaslatat-aped«er; A&.I.

léocm i Président: Honorable Bir ALEX. LACOSTsJ.itzlu
a a, de la Cour d'Appel ; Docteur M. PERSîIE1R LACEAPELLEB

Administrateuîr du Créd It Foncier PFmico-Cauadlen; IL CHEVALIER,
Difr«tmr.Oért, Crédit Fonder Franco-CanadIen.
60 Iu«eaia dans les Province. de Québec. Ontario, Nouveau Urnnwic

à Vtwgner Etata.Unls : New-York lest...
pugaoeimago e Angleterre, Fac, Allemagne. Autricite, Hile.

BANQUE D'HOCHELAGA I14-1912
r4pW llats $4.000.000 Cailtal àv 83000oo

2.M5 000 Toli de rAtif a -eis2 000ooJ
DIRETEUR: Hou. 1. 1). Rolland, Président; ýfA. VFtll5cu. Ber.

rLcePuéstldentA3. Tureotte er., E.iH. Leanay. ker.. Hou. J. le. Wilson,
-Hon. F. 1,. léique, Col.C. A. Smart P. 0. Leduc. Gérant ; Deaudr Leman,
Surintndnt des Agences; E. C.Vidricaîre, Assistant-Gérant YvnLa
marre, Insapecteur. Bureau Pridal-Mout.4a1

BUREAUX DE QUARTIERS
Ave Mont-loyal Hachbelag Villeray

- ,(Coial.ei) Mionev edn;P1eMnra
tRol urur- rls ibleprsM trl

"0oi 4na ui») Ç Ulm ,.c ve V er bi m e- ---

RiïWCLliii~N1et Heuret QuIartier Balard
t teste-catbertne.cntre fit-Vitleur nue NotreDame, ouest

Quartier Laurier ]Longue-PoInte
SUCCURSALES

Elertblerville. P. Q. Mont-Laurier, .Q l t-lafques l'Achlaa
]Edmontsn. Alla Québec, P. Q .Q
Fournier, Ont. St.ltochdeQuéberP.Q Ut-Jérme. P. Q.

Joliete P.Q.o"el P. Q, St-Pierre Mao.
t.eb.e Q. Sberbro. 'P. Q. Trois.Rivièrea, P. Q.

Laeraie. P. Q. Ste-Genevlêve Vallglield, P. Q.
L'Lsamotion. P. Q. de Pierrefonds. P. Q. Vankleek HUlI, ont.

I.ouem1, P.Q. > St-Doniface, men. Winnipeg. Man..
*A Lo ville, P. Q. St-Hyacnthe, P. Q.

nuetdeaLettresde Crédit Circulaires pour les Voyageurs payables
dans toutestes prties du monde; ouvre des crédits commerciaux -achète

dutraites ser tea pays étrangers; vead des cbéues et laitdes paements
Itlgmphlquesar les principales villes du once.

]BANQUE DIB MONTRBÂL1
FONDU mN 1 ail - OONSEIE PAR ACT Du PIRLIMN

Oielisueqa te!nI ....................... Ie-.
- Piwtei...... ................... rw,08

Ulgi soh la MONRL...

owu dus Tieoa-. Tès Hon. Lord Stlhcoasud uoant
Ru ~ , cv.?v PrW&deeH oooar:LArt lrdenî;

tempé E. ILue Ureahie wu sd.uald, james loàs, Iton. Robert Mach"y Bir 1bemas Shuhms
E.C-.O.; DavdMorrlS. C. IL jasasmer, A. MLuata.E V. Nereltb
H3. V. Meueuith Odiat-Oéuam- A. mamider, I.ap. Caef et Ourlat.des Succursales, ë. Oweeuy, Ouarlui de Surde lahloi Axât»;
K . Clark. Ournl. de@ Suae. dus rovInc.martiu.set dele 0er-cue

A. . Draitkuivie. Sortait dus Suce, de la Provinc d'Out$o pi. Clc.
bumuuuut dsBee d la Pro' lacede Québe; E. P. WiaaowSurint

proeiuoidwa.« Ontaari.-Da toutes les principal. Présince.
»4mari, Nouelle-eosae, rnctid Nr4eo. oob nlie

debee du Canada- @raie-Dretague, IAudres
471rar=«*de%"b- F. Wlllsma Vagu gérant

Verre- aet loul. Jon Itrcby Cors, Grasud Falus.

NOVA 800TIA STEEL &GOAL 00.
ACIER en BARRES MARCHAND. MACHINERIE à
ROUES TRANSMISSIONS en ACIER COMPRIME
POLI, *>dLE8 D'ACIER jusqu'à 48pes de lagRAILS
en 'Ir'de z2, xS, 28et 4oIboeàla "M"g 3CLISSES,
ESSIEUX Dit CHARS DE CHEMINS DU FER.

GROSSS PIECES DE FORGE UNE SPECIALITE
Mines de Fer, Wabmna, Tu. eeuve.-Mlues de Charbona

Haute Fourneaux, Pour, à Réverbère à Sydney Mines,
N. E.-LaIrinotre, Forges et Ateliers de Finissage

à New Glasgow, N. S.
Bureau Principal : IMW GLASGOW, Y. 19

LA BANQUE NATIONALE
FONDER EN IM.

OS-"
Réserve 82,ooo,ooo

1,400,000

Notre service de billets circulaires pour les voyageur. "Tra.
veller. Cheques"I a donné Satisfaction à toua nos clients ; nons
avitoni la public à se prévaloir des avantages que nous offrons

Notre bureau de Paria,
MUB nouIMAuu,

7, SQUARE DE L#OPERA,
est très propice aux voyageurs canadiens qui visitent lEurope.

Noma effectuonsies virements de fonda, les coflectis, Les*al
menta, les crédits commerciaux tu Europe, aux Etats-Unmis
eau Canada, aux plus bas taux.

LA BANQUE MOLSON
INCORPOREZ EN ft~

Bureau Principal, MONTRECAZ.
CANTAL PAYÉ
FONDS DE ESIEVE

JAMR" ELUIOT, Oésmboimir&l
-- SOUNMRUK DAN LA PROVINCE DE OUEBEC o

84.150OiiO
4l.70.0

Artibasba -_Avenues du rarc Roberval
Bedford et Georges.Etatue aurei
Chicoutimi Maisonneuve- amnt-CéaMore
Drommondrlille Market and Barboer- ainte-Flavie station
Fraserville et Rivière CO.des Neiges- Saut-Ours Qui.

du LopstalLes Bt-amI Sate-Thérèse de
KltomP StILauret Elalville
Irachine lochas sont-Heuri-- Victoriavi île
montrfal-lue St. Prrvill il tPer

laaeues Qlsébec Waterloo
lu Sine-CaLthern R moud

USUuee¶sl.dam toutI le Cascd.
Asences à Londrea, Parla. Demlietdama toutes lsrulaevled

Monde. EmiWioU de Lettres de Crédit pour le commere et lettres@
etreuhaires pour voyageurs.



Vol. XLV - No So

La pression exercée sur certains points de la liste est
responsable de la faiblesse qui se fait sentir à la Bourse de.
puis lundi et, hier, on a enregistré une baisse assez générale
à la fin de la journée. La seule exception parait être le Pa-
cifique Canadien qui a pris de la vigueur à la suite de son
affaissement des jours précédents. Il a clôturé hier en hausse
d'un point.

Les principales causes du mouvement furent les mêmes
qui firent se ralentir le marché lundi, alors que presque toute
la liste chancela sous l'influence de New-York. On est aussi
d'opinion que des événements sans cause déterminée ont
aussi leur part de responsabilité dans la tergiversation de
certains cours. Voici d'ailleurs comment MM. L.-G. Beau-
bien & Cie, membres de la Bourse de Montréal, analysent la
situation de notre place.

Le relèvement à 6 pour du dividende du Shawinigan et
du Dominion Textile, le remous d'activité en hausse de lundi,
sont les faits dont l'importance se dégage de la semaine
écoulée.

Lundi marquant le début de la semaine et du mois, cer-
tains ont voulu tirer de cette coincidence et de la légère re-
prise en hausse qui s'est produite dans la journée, une signi-
lication que certes elle n'avait pas. Ils ont eu tôt fait de re-
venir de leur erreur et de constater une fois de plus que les
mouvements de Bourse sans cause déterminante réelle, ne
peuvent être qu'éphémères et sans portée. La Bourse étant
dès le lendemain retombée au calme plat, il s'est trouvé que
les banques maintenaient aussi tendus qu'en novembre les
cordons de leur bourse. Et voilà comment, pour avoir pris
à l'étourdi position en hausse, certaines gens sont dans une
position difficile et y sont par leur faute. Il leur sera loisible
de se dire que les opinions autorisées, loyalement émises
constituent des indications utiles, dont il importe de tenir
compte. Pour les observateurs superficiels qui souvent ne
voient qu'à la lueur de leurs désirs, les choses ont parfois des
apparences trompeuses.

Ici même et à plusieurs reprises nous avons formulé de
façon très nette notre opinion que la reprise en hausse at-
tendue ne saurait se produire avant les premiers jours de
janvier.

La situation, à vrai dire, s'améliore dans les Balkans,
mais, chose grave, la tension monétaire est peut-étre plus
grande en Europe qu'ici même. On sait qu'en France l'or
est la monnaie courante, il suffira de dire, pour établir la gra-
vité de la situation, que les paiements ne s'effectuent pour
ainsi dire plus qu'avec le papier de la Banque de France. On
garde l'or, on l'accumule dans les coffres; c'est le trésor de
guerre. Tant que cette situation se prolongera en Europe, il
n'y aura pas lieu de prévoir. à bref délai. uncamélioratiQn
sur le marché canadien. Maisicule»prer une
solution satisfaisante de ce conflit balkanique, qui fut une
menace pour l'Europe, plus grave encore qu'on ne l'a dit.

Malgré l'inertie de la Bourse, la confiance du public de-
meure intangible et si les transactions sont peu nombreuses,
les cours se maintiennent. L'épargne absorbe toujours nos
valeurs et de ce fait notre place s'améliore progressivement.

L'optimisme qui se manifesta à New-York à la suite de
l'élection de M. Woodrow Wilson disparait rapidement.
L'arrêt de la Cour Suprême ordannant la dissolution du trust
du Union Pacifie créé par Harriman, constitue une menace à
d'autres compagnies organisées sur des bases similaires.
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L'inquiétude se manifeste relativement à la politique démo-
cratique: le commerce et l'industrie sont inquiets. C'est à
quoi il faut attribuer le recul important qui s'est produit dans
Vall Street.

A comparer la situation du Canada à celle des Etats-
Unis, il y a lieu d'être légitimement fiers de l'essor écono-
mique de notre pays.

Le C. 1. R. sur les liquidations des porteurs Européens,
de 2661 X D, soit 2(y). a reculé à 264.

Actif et en hausse le Détroit a touché 75, mais par Suite
de la tension monétaire le cours est retombé à 73Y, 73-4.

Nous sommes heureux de signaler le relèvement à 6 pour
cent du Shawinigan, que nous avons ici même prévu. Nous
avons dès longtemps recommandé la mise en portefeuille de
cette action qui, vraisemblablement, reverra le cours de i5o.

Le relèvement à 6 pour cent du dividende du Dominion
Textile constitue la matérialisation de nos prévisions. L'in-
dustric textile au Canada est très prospère et naturellement
le Dominion Textile en subit le premier la répercussion heu-
reuse. Au cours actuel de 83. l'action Dominion Textile cons-
titue un très beau placement.

A signaler au tableau des hors-liste la hausse à 48 de
l'action Montreal Tramway & Power. Au point de vue spé-
culatii c'est une des plus intéressantes actions de la liste.

** s
MM. M. J. Haney, de Toronto; R. M. Wolvin, de Win-

nipeg; Henry Munderloh, de Montréal; E. H. Ambrose, de
Hamilton; J. F. M. Stewart, F. Broadshaw et J. W. Norcross
de Toronto, sont les directeurs de la Canadian Inter-lake
Lines, Limited, la compagnie la plus importante ne faisant
que le transport du fret sur les lacs au Canada. A la ligne
de navires déjà en existence sont ajoutés huit autres navires
de fret de pleines dimensions pouvant passer par les canaux.

M. Hancy est président de la compagnie; M. Norcross,
directeur-gérant, est considéré comme ayant une connais-
sance pratique de toutes les questions de transport par eau.

En 1912, les recettes nettes de la Canada Inter-lake Li-
nes, Limited, s'élevèrent à $225,000, tandis que l'estimation
des recettes nettes pour 1913, provenant de quatorze navi-
res, est de $348,ooo.

MM. A. E. Ames & Company annoncent une offre de
stock préférentiel, 7 p. c. au montant de $95o,ooo, avec bo-
nus de 15 p.c. sur les actions privilégiées. Les directeurs au-
torisent à dire que l'action ordinaire rapportera un dividen-
de de 5 p.c. à partir du ier juillet prochain.

Nova Scotia, dividendes de î½ pour cent sur action
uu, i, de J' p.c. sur aictin pr ivilégiée, p-yabes--T-

janvier 19T3 aux actionnaires inseritr e 3r ndmbi'- MrW-
Winnipeg Electric, dividende de 3 p.c. pour le trimestre

finissant le 3 décembre 1912, payable le 2 janvier 1913 aux
actionnaires inscrits le 16 décembre 1912.

Dominion Textile, dividende de 1-Y4 p.c., payable le 15
janvier 1913 aux actionnaires inscrits le 3 décembre 1912.

Can. Locomotive, dividende de 1Y4 p.c., payable le 2

janvier 1913 aux actionnaires inscrits le 20 décembre 1912.

Nipissing, dividende trimestriel de 5 p.c. et dividende

supplémentaire de 2'/2 p.c., payables le 20 janvier 1913 aux

actionnaires inscrits le 31 décembre 1912.

37
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INFORMATIONS FINÂNCIBRESl

Asti... Ogdhulru et A4tM dma hh1M»ê.

BAnu»S
Banque de Montréali............................
banque du Nouvnnus aweik .....................
Banque de puébea ...........................
Banque de la Nouv.Iio.coee.......................
BanqudeT Toto ................................
Banque Moléon ..................................
Banque Nationale...............................
Banque dsawrchnda du Canada...................
Banque Provinciala................................
Banque Union du Canda................................
Banque Canadienne du Commerce .......... .........
Banque Roale du Canada...............................
Banque dioeaa.......... ........................
Banqued'Ottawa.............................
Banque Inp6rlaledu Canada.....................
Banque Icteruationale du Canada....................

ON ,N Du FER
Canadien Pacifie Railway (Ordinaires)......
Duluth &S8. & A. Rallway (Ordinaie).......

do do do (PréfèrentIelle............
Mlinn. St. Panl & SoolRallway (Ordinaire ...........

do do do (PréférentIele.) ........
TRAMWAYS ELEOTRIQUES
Det roliUnited Ralway ..........................

Halifax Electric Rallway...........................
Rêvant 1lectrie Rallway (Ordinaires................

do do do '(PréférentIelles)>............
Illinois Traction (Ordinaires) ..........................

do do (Pifférentiulles) ..............
UeXican ltht & Power (Ordinaire .................

do do do (Préférentielle. ............
Montreal Street R.alway) ................... .......
Porto Ricol.alway...............................
Quebec Rallway, Light &Power..................
st. John Railway ..................
Sao Paulo Tram., LIht &Power............. .........
Toledo Rlway & Light...........................
Toronto Ràaiway..................................
?ri-City Rallway & 1liht <Odnie)......

do do dI PrféenIele>.........
Twln City RapId Tranait (riar........

do d0o do(réretelu... ...
Winnipeg 19lectrlc Street R.aiway ................. ..
VALEURS INDUSLLES
Canadien Car & Foundry (Ordinaires................

do do do (Préférentielles............
Canada Cernent (Ordinaire .......................

do do (Préférentielle.....................
Canaden Corverters ..............................
Dominion Steel Co................................
Dominion Textile Co. (Ordinaires...................

do do (Préférentielles) .............. ***Lake of the Wooda Millng Co. (Ordinaire...........
do do do (Pruféentielle.) ........

Montreal Cottona Ltd (Ordinaires..................
do do do (Préférentielles................ .

Noya Scotia Steel & Ca (Ordinair es.................
do do do (Préférentielles.............

Ogl're Wlour Mlle Co. (Ordinaire..................
do do do (Préférentielle...............

Poumons, Llmlted (Ordinaire .....................
do do (Préférentielles..................

-I*ULTe1tphli Co.- -nrv.,.............

Mackay Comeanlee (<Ordinaires) .......................
do -CO (Préférentielle.) ...................

liontreal L1ght Heat & Power ........................
Miontreal Telegraph ..................................
Ottawa Llght,HBeat &Power Co.....................
RielipUeu & Ontario Navigation Co ..................
Shawinigan Water & Power Co ....................
mine
Crowu Rume................................
InternatIonal COn! mins (Ordinaire..............

de de do (hUidentIle j.)...........

capital paye

$13-973,22
spoooo

3,998.46o
4,941,455

4,2,000
69S47,159

4,952, 190
15,000,000
7,66i,06o
2,885,340
~ 5008000
,000,00

1,320,439

180,000,000
12,000,00C
10,000,000
20,832.ooC
10,016,00S

aftrvl

$1î6,ooo,oco0
1,790,000
1,250,000
7,497,412

5 .94 14153

4@700OO

5,400,00
500,000

3,076.095
120300,000
8,6o7, 166
2,65o,000
~ 000,000

,000,000

DEbentuàreo
146.283.497

12,500,000 219600 0
3,00S 2,500,00
1,400,000 600,o
7,500,06f) ..... ........
5,000,000 ............
9,564,000 ..............
5,000,6o 24.957,813

13-585,000............
2,400,00.......

10,00C,000 4,420,00
3,000,000 2,9441,5
911,00 8,6S4,400

10,000,000 6,0oo,000
12,000,000 13,257,000j
8,000,ooo 3t992,3261
9,000,0001..............
2.825, 00, 8,o68,oooj
20,000 19,503,000

6 oaa cao, 5,578.000

5.000,000, 3,500,00,01

10,500,000 5,000,000
1,733,500 474,000

3510001000

2,100Oà . .....

11500,000; 1,000,000

3,00,000 500,000

6,ooo,ooo ........ .....
1.o00o00o1 6,000,ooo
21500,000 ....... f. ...
2,000, 000I 47,263
2,150,6oo .......
1,075,0001 2,000,000

12,300;0
50,000

50,000,000
17,0001000
2,000,000
11514,500
3,132,000
7,000,000

""M"5,
3s0ooe
919.7m

-3,649,000o

10,107,000
100,000
730.000

1,123,573
5,000,000

Irai des Actio Tui Dvdede

$100.00
100.00
100.00
100.00
100.00
100.00
100.00
100.00
100.00
100.00
50.00

100.00
100.00
100.00
100.00
100.00

100.00
100.00
100.00
100.00
100.00

100.00
100.00
100.00
100.00
100.00
100.00
100.00
100.00
100.00
100.00
100 .00
100.00
100.00
100.00
100.00
100.00
100.00
100.00
100.00
100.00
100.00

100.00
100.00
100.00
100.00
100.00
100.00
100.00
100.00
100 00
100.00
100.00

... ... . .
100.00
100.00
100.00
100.00

50.00

5*100.0

100.00
100.00
100.00
100.e0
100.00
100.00
100.00

1.00
100.00
1010.00

10%
13%
7%

14%
11%
11%
8%

10%
6%
8%

12%
9%

12%
12%

70%

7%
7%

7%

6%
4%
7%

10%

6%

60%

7%

8%

6%
7%

8%
7%

7%

.5%
8%

8%
7%
8%

4%
8%
8%
6%
6%

4%

6%

7%
7%

156$

161

71,

26o

10%

212

83 iD

28
92 M
45
59$4
81 g

128
120
6234
'05
86g~

120
12334
122

84'
68$4

229

"13$
136$9

3.53

262,t

1 3934
156

72$

161

26o

104'l

212

79$4
lit

923s

46
5734
82ji

los
129
120

105
87$

120
123 M
122

55
88

i~
84

226%

171
112i
136

3.52

Derutîs cote
Au 4 g f il
dic. I déc.

26 244
270 27u
132)( 132)i
à63 265
212 211
205)1 20331
142 142
193 19234

14931 i50
220 220
223 223
165 169
21 1. 211
226 226
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Nous offrons on vente

d'notions Privilégiées, intérêt oumulatif 6%s de $100.00 chu.
ouns aveo un bonus de 407, on notions ordinaires

entièrement libérées du

Crêdit Htypothécaire Canadien (Incorporé)
(Inoorporé par lettres patentes de la Province de Québeo)

Capital $1.000.000 divisé on 10,000 notions de $100 chacune,
dont 5,000 actions privilégiées 6% cumulatif

5,000 aotions ordinaires@
Siège Sooial s Montréal,

CONSEIL D'ADMINISTRATION

L'Hon. J.J. CUERIN, Montréal. Dr. L. J. LEMIEUX, Montréal.
Mêdeoin, Anoien Député, ex-Mlnistre, Anoien Ex-Député, Shérif du Distriot de Montréal.

Maire de Montréal. PIDEN ADMINISTRATEUR

LIEUT. COL. CHAS. A. SMART, LETHDN otél
M. p. pas, Montréal.AL E T H D N Motél

Administrateur de la Banque d'Hochelaga. de la firme Hudon à Ormal, Montréal.
Administrateur dta Orewn Reserve.
President de la Smart Wood Llmited. ADMINISTRATEUR

VICE.PRESIDENT J.d S.B SEQubc
L'Honorable JEREMIE L. DE- J de fres s BOS s, Qubo.tatu d

CARIE, Montréal. mnstu de la fimiBs e ElooBanke. CoreterA.
Conseil du Roi, Seorétaire de la ProvInoe iitaerd aCeUetiu ooetr
de Québec. - * ADMINISTRATEUR ADMINISTRATEUR.

OBJET La compagnie est fondée dans le but de construire au Canada
et principalement à Montréal des habitations qui seront vendues
10% comptant et le reste par versements mensuels, amortissables
en vingt ans.

OPERATIONS La Compagnie se chargera aussi de négocier des premières et
secondes hypothèques et de faire toutes transactions pouvant se
rapporter aux Maisons de Crédit et au commerce des immeubles.

Cet objet se réalisera sans risque pour la Compagnie, en ce sens
qu'avant de construire il devra lui être fait un paiement de 10% en
acompte sur le prix dçi vente et il devra lui être remis l'acte de pro-
pi1été-&u-e-rrain -f ourni pour bt qi devrK-tre liboré de 50% _

aumons
Elle exigera aussi que l'acheteur garantisse par unie police d'as-

@urance sur la vie le montant total du prix de vente.
La Compagnie se chargera elle-mêm-e d'acquitter toutes les

primes, tant sur l'assurance sur la vie~ que sur l'assurance sur les
incendies et les taxes municipales Les; montants ainsi déboursés
lui seront remboursés par versements mnîsuels, ces versements com-
prenant outre l'acompte sur le capital, l'int 4rêt au toux de 6% par
année sur toutes sommes restant dues.
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GARANTIES

BENEFICES

CONCLUSION

Le capital de la Compagnie sera donc garanti de la façon sui-
vante •

1.-Le premier versement de 10% effectué par le client.
2.-Première hypothèque sur le terrain.
3 -Par la maison dont la Compagnie conservera le titre de

propriété jusqu'à son complet paiement.
4.-Par l'assurance contre l'incendie en cas de sinistre.
5.-En cas de décès, par l'assurance sur la vie.

Les bénéfices que la compagnie réalisera peuvent se décomposer
de la façon suivante:

i.-Bénéfices de constructions.
2.-Béné6ces provenant de la Compagnie d'Assurance.
3.-Bénéfices résultant des prets hypothécaires.

La Compagnie aura une série de plans uniformes pour ses pro.
priétés dont le prix de vente variera entre 83,500.00 et $10,000.00,
mais les bénéfices résultant de la vente de propriétés seront toujours
dans la même proportion, peu importe si le prix de vente est plus ou
moins élevé. La Compagnie a passé des arrangements avec une
compagnie d'asurauce sur la vie; de cette façon elle sera son propre
agent et recevra une forte commission sur la première prime et sur
tous les renouvellements, pendant une période de huit ans,

Une des grandes manifestations de la place que tient dans l'Eco-
nomie Sociale l'habitation et son amélioration, date depuis de
longues années déjà en Europe où des entreprises semblables à celle
dont nous nous occupons, fonctionnent avec succès. Dans la situation
actuelle au Canada où le terrain coûte cher et où par suite le problème
du logement soulève plus de difficultés que partout ailleurs la
création d'une société comme le CREDIT HYPOTHECAIRE
CANADIEN devient ouvre d'utilité publique.

La rapiditiavec laquelle le Canada se développe particulié-
ment depuis deux ou trois ans, le mouvement d'immigration dont
le Dominion bénéficie, la construction de nouvelles lignes de chemin de
fer, l'ouverture de nouveaux débouchés commerciaux et industriels ne
pouvent manquer d'assurer dès le but à notre jeune institution, grâce
à son haut patronage, une place importante parmi les entreprises ca-
nadiennes de prêts hypothécaires.

Les actions sont payables de la façon suivante;

25, au premier appel
10% le 1r février 1913.

10, le 1 mars 1913.

10% le lr avril 1913.
15% le l juin 1913.
15% le l, juillet 1913.

15% le 1, août 1913.

Des propectus, bulletins de souscriptions etc.,
seront délivrés sur demande.

Les souscriptions peuvent être données- télégra-
- hiLquementà.nosfrais--

GEORGES HAARDT C CIE.
50 COMMERCIAL UNION BLDG.

Tél. Main 5087.
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L'article qui procure les
plus fortes ventes.

EN VENTE PARTOUT.

J. M.3OUGI AS & CO., MONTREAL.
AGENTS CANADIENS

Maison fondée en 1857

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ "LE PRIX COURANT"
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CONSTRUCTEURS

NTREPRENEURS

MARCHANDS ,D

J."eP. O'»SHEA & CIE
ST. AGATHIE et PERREAULT MONTREAL

Toil. Bell. Est 430 et 3751

LufotueAten lHmme
Qui pourra inventer le vernis qui durera tou-
jours. Il n'existe pas de vernis quni ne s'use pau:
nmais celui qui approche le plus le vernis perpé-

tuel, c'est le

VERNIS DOUGALL
A a été essayé et éprouvé sous les plus diverses
oirconstances et a toujours démontré qu'il est
supéricur à tous les antres.
Le VERNIS DOUOALL sèche rapidement,
nmais il est aussi très fort et très élastique et ne
se fendille ni ne s'écaille.
C'est LE meilleur des vernis et vous ne devez
pa s hésiter à le recommander à vos clienti
Nous appuyons votre garantie dans chgquecas.

LE VERNIS QUI DURE LE PLUS LONGTEIP

The J)ougvall Varnish Cotnpay, Liuited.
51 Re des Estufactuier lo.tr6a, Camada.

J. S. N. D.ugall. Pris. Associde d@ la Muphy var"Ja Ce. IL U A

0003N 01 3 si0c CODIdWifill
DE GLACES EPASSES (nuse

-Gis) pol1.s, brute et rayées.
De VERRE DOUBLE et SIN.1

PLE à la caisse ou taille de gran-
deur.

De verre Cathédrale uni et de
toutes sortes de verres graves.

GLACES BISEAUTEES8,
VITRES PLOMBEESI
VITRES de perte ORNEMEN

TROES,
MIRROIRS unis et biseautés.
VERRE ARME,ý etc., etc.
Enfin toutes les sortes et toutes

les épaisieurs de vitres, et comme
nous faisons le sommere du
verre exoîusivement nous pou-
vons voua offrir des prix très avan.
t'lynx et un service de premier

PRIX SPECIAUX au commerce
sur toutes vitres avec dessins.

Evites les Imitations de notre

COUTELLERIE,
en vous assurant que cette MAQU
EXACTEC se trouve sur chaqu lame

seule Agents' pour le Canada:

JAMES HUTTON & CO., Montréalr-

MANUPACTURIURS DE

vudoees Pmu Emiats lue" a @sier.
Trimu pou barouets, Filettes et M&és

ORMANDU NOMR ORTALOOUE9 COMPLET DIE TRAINEAUX.

IITHE.~ GLNDRON *MrG. CO.* Ltd. f
I TORONTO.0 Canada. I

Tôles Galvanisé-es

"Queen s liead';
~~ ~Le type du peare "M"ui m d.auIsi4ice.

Jaisli 6ga6. cornle qut.

A. . LESLIE & CO.0 LIMITED.

MONTREAL

JOSEPH ROOCERS & SONSt L~!!
Sheffield, Ang.
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Ferronnerie, Quincaillerie, Peinture
Matériaux de Construction, Etc.

DOMINION CARTRIDGE COU.
PANY, LIMITED.

Transportation Building, Montréal.

Nouvelle liste de prix:
Liste de prix des douilles "Souverai-

ie," "Regal", "Imperial", chargées avec
la poudre sans fumée Dupont ou Infail-
lible.

No i à SSG
(excepté No 7

Plus
grandes

que
Charge et 7Y) No 7-75 SSG
SD 40.00 38.oo 40.50
SK 41.00 39.00 41.50

SJ 43.00 41.00 43.50
SH 42.00 40.00 42.50
SL. ..... 40.00 .....

SN 44.00 42.00 44.50
SO 44.00 42.00 44.50
RG 40.00' 38.oo 40.50
R L 40.00 38.00 40.50
RJ 40.00 38-00 40-50
RK ..... 40.00

lA 49.00 47.00 49.50
IB 50.00 48.oo 50.50
IL 51.00 49.00 51.50

IS 50.00 48.00 50-50
IC 48.00 46.oo 48.50
IH 48.00 46.oo 48-50
IF 49.00 47.00 49.50
IG 50.00 48.00 50.50

et rendront service à ceux qui y appor-
teront quelque attention. Les articles
de John Morrow entrent dans la cons-
truction des instruments et machine,
de précision tels que: machines, appli-
cations électriques, automobiles, outils
mécaniques, presses à imprimer, etc...
L'importante usine d'Ingersoll est ou.
tillée pour manufacturer toutes.les ca-
tégories de vis pour machines, et pour
exécuter tous travaux de fer, d'acier ou
de cuivre, toutes les pièces sortant de
ses ateliers étant faites du meilleur ma-
tériel qu'on puisse obtenir.

La maison John Morrow toent en
réserve à Ingersoll, à Montréal et Van-
couver un stock important des vis et
nuts courantes ce qui offre toute facilité
pour un prompt envoi.

Un supplément du catalogue ci-dessus
mentionné donne aux quincailliers tous
renseignements qu'ils ppuvent désirer
sur les foreuses de toutes dimensions.
de tous modèles et de toutes qualités.

UN NOUVEAU SYSTEME DE MA-
NIPULER LA GAZOLINE ET LA
KEROSENE DANS LES MAGA-

SINS OU GARAGES

$2.oo par tooo sont ajoutés aux prix Tout le monde connait la maison
de la liste de douilles vides de toutes es- Rowser & Cie. de Toronto. beaucoup de
pèces. nos lecteurq ont eu à ê'adresser à elle

Aucun changement n'a été fait en char- pour obtenir un mesureur d'huile auto-
Les Black Powder, ni en douilles char- matioue suoprimant toute perte et tot-
gées avec Poudre Empire ou Ballistite. te saleté. Dans les dernières gravureq
Escomptes et termes restent les mêmes au'elle nous a adressées et figurant en
que précédemmentT dernières inventions et procédés noun

avons remarqué un appareil qui nous a
paru devoir intéresser beaucoup de nos
os lecteurs parce qu'il peut le rendre su-

C M PANY, SR EAD NT ceptible de détourner leur profit une
C A N o, CaMnaEd partie de la clientèle des automobilis-

'tes qui s'adressent ordinairement aux

Le superbe catalogue de cette garages. Cet appareil est construit spé-
poaeinnr_ iinesserbeaucoupde na-

SOn -uXa=Sem.t-Iuter--ote gazoline et de la kerosene. il n'en existe
mille renseignements qui sont inds- pas qui puisse lui être comparé. Ce sys-
Pensables à tout quincaillier. La maison tme tout à fait récent n'a été lancé sur
John Morrow s'est efforcée dans cette le marché canadien eue cette anne.
brochure de donner une illustration ex- c'est le dernier mot du mécanisme et il
acte de ses principales lignes excînsi- a déja été adopté par quantité de gara-

Les, elle n'a pu aborder évidemment ges et de quincailliers du pays qui s'en
dans ce livre d'une centaine de pages, servent A leur plus grande satisfaction.
toute la viriété des formes de vis et de Les détaillants de quincaillerie n'au
pièces spéciales pour usine qu'elle fa- raient pas d'excuse de laisser échapperbrique. Mais les modèles errants qui cette occasion d'ajouter une ligne às'y trouvent ne manquent pas d'intérêt leur commerce et s'ils sont soucieux de

leur prospérité et de leur développe-
ment, ils devront demander tous ren-
seignenent complémentaires à S. F.
Bowser & Co., avenue Fraser. à Toron-
to, qui se feront un plaisir de les édi-
fier sur les services que petit rendre un
tel appareil.

UN CADEAU QUI S'IMPOSE POUR
LA NOEL ET LE JOUR DE L'AN

Rarement une personne entrera ou
passera devant votre magasin pendant
les dernières semaines qui précèdent le
premier de l'an sans porter inconsciemt-
ment peut-être, quelque attention aux
suggestions pour les cadeaux de Noél.
Le volume de vos ventes de la Noél et
du Jour de l'An sera donc en propor-
tion directe de votre habileté à offrir
ces suggestions.

Le meilleur moyen d'obtenir ce ré-
sultat est de réserver dans vos vitrines
un emplacement spécial pour exposer
à la vue de tous quelques articles at-
trayants qui peuvent être achetés pour
être offerts, en les accompagnant de
cartes joliment illustrées, de tableaux
artistiquement établis. De cette façon,
vous ne manquerez pas de vous imposer
à l'attention du public et de faire affluer
les visiteurs à votre magasin. Parmi les
étrennes utiles, il est un article particu-
lièrement vendant, parce qu'il est 'd'un
usage journalier et que son prix est à
la portée de toutes les bourses: nous
voulons nommer le rasoir de sûreté
"Gillette". Combien d'hommes et (le
jeunes gens se servent encore du vé-
tuste rasoir à lanie libre, tout simple-
ment parce qu'ils n'ont jamais fait l'es-
sai du "Gillette"? Et si vous savez, dans
ces moments de fêtes, mettre en regard
du public tous les avantages de cet ar-
ticle _de re re nécesit.é dI' n aspect
attrayant et d'un perfectionnement re-
marquable, combien de mamans, d'é-
pouses, de soeurettes, se feront une joie
d'acquérir le "Gillette" pour en faire
la surprise agréable, à leur grand fils,
leur époux ou leur frérot.

La maison Gillette met à votre dispo-
sition toute une :série de garnitures et
cartes de vitrines qui faciliteront -Vos'
ventes,. tout commerçant soucieux de
son progrès ne manquera pas d'en faire
usage pour son meilleur profit.

43
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~Le Grand "Pl' est pour la MJENTIJEI
Le ed n po ur le P"'1" M

7Le moyen de réussir dan le Commerce des Peintures
D)onnez à votre client une meilleur valeur que vos concurrents ne peuvent offrir. Ie meilleur moyen

pour cela c'est de vendre des articles de qualité supérieure. Poussez la peinture que vous croyez pouvoir
donnez le plus de satisfaction à vos cliente et qui soit la meilleure valeur pour leur argent. Vendez les
Peintures et Vernis de Sherwin-Williams et vous serez surpris des progrès rapides de votre commerce., Bl y
a une demande pour les produits de Sherwin-WVilliams, parcequ'ils donnent véritablement plus de satisfaction
que tous les autres siur le marché.

Le grand avantage, qu'il y a à vendre les Peintures de Sherwin- Williams est dans la peinture elle-
nê me. Sa haute qualité conserve votre clientèle, mais il y a un autre bénéfice à gagner et qui est très pré-

cieux en ces jours de lutte commerciale. La Compagnie Sherwin-Williams continue à annoncer et à prôner,
ses produits et en crée ainsi la demande. Le système de vente de la maison Sherwin-Williams mérite d'être
connu-avec l'aide de ses clients elle travaille à assurer de nouvelles affaires et réussuit généralement.

Si vous voulez faire plus de profits avec votre commerce de Peinture, envoyez-nous votre adresse
nous çonnigne moyencet-nous-8erons--heureux- do, tý.w-hwwuiue.. --

TUE &HERWIN. WILLIAMSî Co.
of Canada, Limiled.

PAINT. VARNISH à COLOR MAKERS
L 1N S EE OU0 L C RUSHIE RS

FACtORtilS. MONTREAL. TORONTO, WiNmUpEG. LONDON. ENC.
OOy.tCS à WAREHOUSFS, MO;NTRFAL. TORONIO. WINNIP£a. VANCOUVER, LONDON. £NO.
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'LA SITUATION.
Inutile de dire que tous les articles de

quincaillerie sont à la hausse. Le volume
d'affaires de la semaine est moins consi-
dérable que celui de la semaine précé-
dente, mais il égale la moyenne pour la
saison. Le commerce local est plutôt
calme, tandis que celui de la campagne
est des plus actifs.

Les commandes pour lc commerce de
NoéI continuent à affluer et la demande
est bonne pour toutes les lignes d'hiver.

Malgré le moins grand nombre de nou-velles constructions, la demande pour les
accessoires est encore considérable.

La ferblanterie est en hausse et les
escomptes dans la plupart des lignes sont
diminués de 5 pour cent.

PLOMBERIE
Tuyaux de plomb

Les prix sont de 7.50 moins 107o Pour
tuyaux en plomb et de pýoo pour tuyaux
de plomb composition moins iol.

1 uyaux de renvoi eni fonte et acces-

I.cà escomptes sur les prix de la lisk'
sont: tuyaux léïg rs, 6o%; tuyaux moyens
et extra-forts, 65%, et accessoires légerS.
moyens et extra-forts, 7o%.

Tuyau en
Nous cotons, prix de

Nous cotons net:

fer
la liste:
ioo pieds
100 pieds
ioo pieds
ioo pieds
100 pieds
100 pieds
100 pieds
soo pieds

5.50
5.50
8.50

11.50
16.50
22.50
27.00
36. 00

100 pieds 16.3o
100 pieds 21.54

fuyaux galvanisés.
SN.îîi colons, prix

31
NOUS cotons net:

100 pieds 3o.8c

dle liste.
800 pieds 5.5<.
100 pieds 5.50
'00 pieds B.5<.
00 Pie$ 11.5c

800 pieds 16.5(
800 Pieds 22.:e100 pieds 27.5<
100 pieds .360<x
100 Pieds 27.0

2* 800 pieds 22.20
s00 pieds 29.i9

31 s00 pieds 30.70
4 100 pieds 41-75

Leâ escomptes sont les suivants:
Tuyaux noirs: i pouce et J. pouce, 64

p.c.; i Pouce, 69 p.c.; i et àl Pouce 731
P.C.; 2 à 3 poucess 7*P.C.

Tuyaux galvanisés: ï à il pouce, 49 P.
c.; i Pouce, 59 Pc-j i à 4 Pouces. 631 P.

*2 à 3 pouces, '41 P.C.

Tuyaux en acier

pouces
pouces
pouceit
pouces
pouce.

mca pieds
100 pieds
100 pieds
zoo pieds
100 pieds

8. so
10.50
12.50
15.00
19.26

Fer-blanc

Nuus cotons:
Au charbon - Aflaways ou égal

IC. 14 à 2o, base bte 4.65

Fer-blanc au feuilles

X(. Extra par X et par est 1.00
suivant qualité.

(Caisse de 112 feuilles, îo8 Ibo. net)
Au coke - Lydbrook ou égal

1 C, 14 x 2o, base bte 4.25

(Caisse de-z 13 feuilles :O8 lbo. uik)
Au charbonb-ierne.benouéa

lC, 20 à 28 bte 8.25
î tisse de 112 feuilles, a16 Ibo. net)

(Caisse de 56o lbs.)
XX. 1.4 x 6o, gauge 26 Ilb. 0.07 0.071

Feuilles étamées
;2 x 3o gauge a+, 100 lb.

72x 30 gauge 26,100 lbs.

Tôles Canada

~50
9.00

NUUS cotons: 52 feuilles demi-polI,
13.05-, 60 feuilles. $3.10; et 75 feuilles,

Tôles noires
Feuiles:

22 à 24 2.55
2 .65
2.75

Tôles galvanisées
Les manufacturieis annoncent d'An-

gleterre qu'en raison de la grève, les
prix sont plus levés de ico shillings par
tonne. On peut s'attendre à une hausse
%tir notre marché.

Nous cotons à la caisse: Fleur
Gorbals Queens de

B3est Best Camet Head Lis
.t8 G 430 3.95 4.30 3.95
26 G 4.00 3.50 4.00 4.75
'2 à 24 G 3.75 3.45 3.75 4.50
i6-2o 3.50 3.20 3.50 4.15

Apollo
lot oz=28 Anglais 4.35

oB G.=Azagls 4.10
36G6 3.85

24 Q 3.60
220. 3.6o
16 à 0Oa 3.45

Moins d'une caisse, 25c de plus par
800 lves.

28 G. Américain équivaut à 26 G. An-
glais.

SOUHAITS de NOEL
"DEVI-SE

Duraent-toute cette-année, je n'emploierai que les
CARTOUCH1ES DOMINION.

DOMIINION CARTRIDGE CO., Limited,
MONTREALI Canada.

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ "LEr PRIX COURANT"

Il (Ferronnerie) Mlarché de Montréal
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Les Produits Namco sont
Tournés avec Précision

Le fonctionnement parfait de vos machines
dépend de la précision de chacune de leurs pièces.
Les duplicata Namco sont tournés avec le plus
grand soin et sont tous inspectés. Vous désirez
maintenir la qualité de vos produits, - nous pou-
vons vous y aider.

Nou votu diron8 das chowe inareantea
daiw notre brochure "*Pièce pouri le Commerce,"
sri votta la demandez.

THE NATIONAL AcME MFG. CO.
Serov$. Nuis. Dsous, and Seed MflI Predlecta

MONTRIAL
s. OTR. à 37STU

Râ à 1I
QUATRE TRAIN

o"»$S
PAR JOUR

NONTENL,I TORON"O et Il UNs?

t toatC, aux tralae
Usai Seu" Voie Fmw Lmb Talus Is Plus Samu et

lm =tolestdu Ossede

1111I81111E vm IMAelm MOMRmI. -OTTAW
LAMSANT MOI4TRRA4 a t .@@a.m.. c 8.3o a.m., t enp P.

teo1 u m oi, ~ ;lpé la dimanche. *Tou laujouie. c Train
rapid. arrivant à Ottawa à stiaa....ot deux heures et quarante.

cinq minuas. o Wagn-salon es tres traine ont des

Aller et retour de MONTEXAL, O.T..C.V ..... .... 1123
Départ rir4eIal7.45.M.f jln « tralnaiur ra.1&.ut. et

je .M.ser ju.let
EXPOSITION 0E BESTIAUX

OEMIS?0W14 Qua.
Aller et retour de biONTKSlt ....................... SI1.28
Au prix d'es bilet aimple de première clamse pour aller et retour,

mu iguurde aselmnSt.stqne, steagUés Lacolle jct.. Uptas
et gares Istertuddlaires.

Départ busas. 13. 4 juin -limite deretour ilJuin.
Trai spial. et3 juin, alsaant Montréal 9o3 a. m. ; au retour,

laisaOrmatov s a.*$ p. M.
TAUX DMIT POUR TOURISTES DE MONTREAI. A LA

00111 ou PACIFIQUE ET RETOUR
Es Vigueur toua lea jour jusqu'au 3o sept, Lac.;- limite de retour 31

id. agis; privilègas. darrean route.
Vancover %lctoria, Senttle Portland. etc ..... ..... , $100.4
Sau înc;oe Lm sneLe San Diego via Chicago et là.

guasdireces danslesdeux directions ................ 51OA
IanEraclaovis Portland. Ott., dans ne direction... 911440.~

Vas« TA=Xde IXTOUR SPECIAUX s"Mot P"a e viueur de
monTrRUA jusuu tg juin tuc. ; limite de retour saaot à lun
Francisas, L.s Ange et Uan Diego via Chicago et iges directes
hy.15; ou via Porland, Ord., dans une direction......... SI 05.

EXCU10111O111S De COLONS
Des billets ali et retour pour l'Ouest du andvia Chicago,

$ami mtevente lu il. 3 ju; gsIllet; 6, sa sIt;
& ry septembre. £ des prixtriridulta.

sVIa"uxX& 141,1 ILET TILLE:1
gls rue St Jacques T&L Mfata 6o%, s gar Bonaventure.

Petite O~le 18 z 24 52 feuilles 4.45
l'cile ;ôlt 18 x 24 60 feuilles 4.70

Soudure
Les prix sont plus élevés de îc par lb.
Nous cotons: barre demi et demi, ga-

rantie, 3OY; do., 2734C. 'Wiig, Métal
pour plombiers.

QUJINCAILLERIE
Boulons et noix

Très ferme et à la hausse.
Nous cotons:

Boulons à voitures Norway ($3.00) 50
et 10 P.C.

Boulons à voitures carrés ($2.40) 6o et
Io P.C.

Boulons à voitures ($i.oo): grasdeurs, i
et moindres, 6o et 10 P.C.; 7/16 et au-
dessus, 55c.

Boulons à machine, I pce et au-dessous
G oc.

Boulons à machine, 7i 16 pçe et au-des-
sous. 57!4c.

Boulons à lisse, J et plus petits, 6o et
55 et 10 P.C.

Boulons à lisse, 7/16 et plus gros, 50 et

-Noix -par boitet -de tco -lbs. -
Nous cotons:

Noix carrées 4c la lb. de la liste
b.i-loyis à charrue. 50 et 10 p.c.
: Li broche barbelée est Cotée $2.371 les

imo livres à Montréal.
No 12, $2.35.

Fe oiCrampes à clôtures $26
Fer galvanisé 2.80

Broches pour poulaillers
L'escompte est de 6o P.C. sur la liste.

1 x 20 X 24"
t X 20 X 30»
t x 30 x 3r"
iX 22 X "
*X 22 X 30'
4x 22 x 36"

Broche

$3.40
4:10
4.75

galvanisée, etc.
Nous cotons:

No 9 les zoo Ibs. 3.25
No 12 les ioo lbs. 2.40
No 13 les ioo lbs. 2.50

Poli brûlé:
No o àg les ioolIbs. 2.35
No i oý les ioo Ibm. 2.35
No ili) les i00 Ibs. 2.4
No 12 les zoo Ibo. 2f0
No 13 les ioo lbs. 2.70
No 14 les zoo lbs. 2.80
No 15 les zoo lbs. 2 .85
No ii6 les zoo lbs. 3.00
Brûlé, b. tuyaux 100 Ibm. No 18 3.85
Brûlé, p. tuyaux zoo Ibo. No 19 4.70
Extra pour broche huilée, foc p. zoo lbs.

Broche à foin
Rare, très ferme et à la hausse.
For te demnde._

- -Nous-otons-neti-- -

Marché très ferme.
No 13, $2.40; No 14, P$-45et No as.

$2.55. Blroche à foin en acier coupé de
longueur, escompte 25 P.C. sur la lis(e.

Plaques d'acier
100 livres 2410

ioo livres 2.60

Znc en feuilles
Le marché est ferme.
Nous cotons: $&75 à $9.00 les ino lbs.

Coudes pour tuyaux
Nous cotons à la doz.: coudes ronde
ordinaires 75 feuilles, $z.io; 6o feuilles,
$1.35 et Polis, 60 feuilles, $16o.

Broche moustiquaire
Très ferme et à la hausse.
Nous cotons: broche noire, $1.50 par
- ,â de zoo pieds.

Broquette
Pour boîtes à fraises 75 et 12J P.C.
Pour boîtes à fromage 85 et Io P.C.
A valises 80 et 121 P.C.
A tapis, bleues 80 P.C.
A tapis, étamées 80 et 15 P. C_
A tapis, en barils 40 P.C.
Coupées bleues, en doz. 75 et 121 P.C.
Coupées bletes et J pe-

santeur 6o P.C.
Sweeden, coupées, bleues

et ornées, en doz. 75 PXc_
A chaussures, en doz. 50 P.C.
A chaussures, en pqts i lb. 6o et 10 P.C.

Clous de broche
Nous cotons: $2.4o prix de base j,9.b..

tonréal.-

Nous cotons: prix de base, $z.55 f. o.
b., Montréal.

Clous à cheval
Nous cotÔid par boite: No 7, $2.9n:

No 8. $2.75; No 9. $2.6o; No TO, $2.50
avec escompte de 1o P.C.

Pers à cheval
Nous.- cotons f.e.b., à Montréal:

1 ~ N02 NO 1

46 LE PRIX COURANT, Vendredi, 13 Décembre 1912. Vol. XLV - No 50

mu mi

LEPRIX COURANT, Vendredi, 13 Décembre igi2. Vol. XLV - No So

YÏ douce
3/ Pouce



Vol. LV - o 50LE PRIX COURANT, Vendredi, 13 Décembre 1912.

Neverslip crampons. I le cent
et plus
grand

3.80
et pluas
petit

Fers ordinaires et
pesntsle qrt 3.90 4.15

Nevrsip crampons 7/16, le cent 2.60
Neversiip cramp~ons, i le cent 2.90
NeveroliD crampons, 9/16 le cent. 3.20
Neverslip crampons, >/z6 le cent. 3.10o

Neversiip crampons. a le cent 3.40
Fer à neige le qrt 4.54.40
New Light Pattern le qrt U4540
Fer "Tot Wcight" No 1 à 4 9:75
Featherweight Nos o à 4 5.75
Fers assortis de plus d'une grandeur au

baril, soc à 25c extra par baril.
Chaînes en fer

Très ferme.
On cote par zoo lbs:

3/z6 No 6 10.00
3/16 exact s 8.50
3/16 Full 5 6.0
f exact 3 6.50
1 .3
Ç/16 4.40

1 3.90

Visà oi
Le sopesàl i

Tète~ Vi rode bron ls
Lesesompesà alis

Nons cotons:
Wright NO 3
Ordinaires
Dashboard C. B.
No 2

Peints, Soc extra par doz.
Tordeuses à linge

Nous cotons:
Royal Canadian d
( coionial d
Safety d
E. Z.E. d
Rapid d
Paragon d
Bicycle d

Moins escompte de 20 p.c.
munitions

3.80
3.70
3.60
3.40
3.30
3.30
3.30

sont de
10 et 71 p.c.
Io et 71 P.C.
10 et 71 p.c.
10 et 71 pc.-
10 et 71 P.C.
10 et 71 P.C.

doz.
doz.
doz.
do.

4.75
9 .00
6.75

LOr. $47-75
OZ. 52.75
LOZ. e6.25
[OZ' 51-75
LOZ. 46.75
tOz. 54.00
LOz. 60.50

L'escompte sur les cartouches cana-
diennes est de 30 et 10 pour cent.

Plomb de chasse
Nous cotons net:

Ordinaire zoo lbs. xo.oo
Chilled- -'---- obs104
-Buck-and-Seal-- -- o-b.zU
Bail zoo Ibs. 1. 2o

METAUX
Antimoine

Le marché est sans changement. $zo.5o
à î.00.

Fointe
Nous cotons:

Carron Sof t *4.50
Clarence No 3 24. 50

Fer en barre
Plus ferme.

Fer marchand
:8u0103 inox~

base zoo ibs. 2.15s

Fer forgé base zoo Ibo.
Fer fini base zoo lbs.
Fer pour fers à cheval

base zoo lb.
Feuliard mince si à à pus bau
FeuMlad épais No so bau:

Ads« Mr barre
mou cotons net. 30 Jours:

Acier doux base zoo Ibo. 0.00
Acier à rivets base zoo Ibo. 2.10
Acier à lisse bue zoo Ibs. o.oo
Acier à bandage baue zoo Ibo. o.oo
Acier à machine baie zoo lbo. o.oo
Acier à pince baie zoo lbs. o.oo
Acier à ressorts base zoo lbs. 2.75

2.30
2.40

2.40

2.25

2.25
2.25
2.25
2.25
2.95
3.10

cuivre aestlmagots
Le marché est très fort et les prix

sont ec hbaisses de 2uc par zoo livres.
Nous cotons 8zg.a à $îg5o les zoo

Ibo. Le cuivre en feuilles est coté à ale.
la livre.

tdl a gots
NOUS cotons: 541c à 55c ferme les zoo

Ibo.
Ce métal se fait de plus en plus rare

lw q 1arc1- primaire, et le'§ expé-
ditions diminuent

Plomb a. lingots
Plus faible,
Nous cotons: $5.25 à $5.7s.

Zinc en lingots
La demande est très forte.
Nous cotons: $7.50 à $77 les zoo li-

HUILES, PEINTURES ET VI-
TRERIE

Nulle de lia
Forte denmande et les stocks sont très

Nous :otons au gallon, prix nets. hui-
le bouillie 63c, huile crue 6oc,

Hile de loup-marin
Nous c3-oùs au gallon:

Halle extra ef'icée 70c
Essence de térébenthine

Nous cotons 7oc le gallon par quantité
de 5 gallons et 65c le gallon par baril.

Blanc de plomb
Marché très ferme.
Les prix sont en hausse de 15c.

Blanc de plomb pur
Blanc de plomb No i
Blanc de plomb No 2
Blanc de plomb No 3
Blanc de plomb NO 4

7.60
7.30
7.00

Pitch
Nous cotons:

Goudron pur, zoo Ibo. 0.70 o.80
Goudron liquide, brl 0.00 4.00

- Pelntsre PYP&M- - - _

Nous cotons:
Gallon
Demi-gallon
Quart, le gallon
En bottes de z lb.

Verres à Vitres

1.45
1.50
1.55
0.10

1.90
1.95
1.75
0.11

Les prix sont très fermes.
Le marché Belge augmente continuel.

lement ses prix
Nous cotons: Star, au-dessous de 26

pouces uni: So pieds, $1.83; zoo pieds,
:F340 26 à4o, 50, pieds, U-S0; zoo pieds,

$3.60; 41 à£50, zoo pieds, *4.; Si à6o,
zoo pieds, U423; 6s à 7o, 100 pieds, $4.50;

Yi à So, zoo pieds, o.
Double D aond, zoo pieds: o à à&

A7o. 7,25;lks 1, $12.50;
81 à Bi,.7 à0 go, 5o; 91 à pi,
$10.

Vert de Paria pur
lc d'avance par livre sur toute la
Nous cotons:

Barils à pétrole o.oDrums de 50 à zoo lbs. o:.
Drums de 25 lbs. 0.00
Boites de papier, s lb. 0.00
Boites de fer-blanc, i IL 0.00
Boites papier, J lb. 0.00
Bottes fer-blanc, IL 0b .00

C4blas et cordages

Nous cotons:
Best Manilla
British Manilla

Lathyar simple
Lathyarn double
Jute
Coton
Corde à chassis

base lb.
base lb.
base lb.
base lb.
base lb.
base lb.
base lb.
base IL

o0.00
o0.00
0.00
o0.00
o0.00
o0.00
0.00
0.00

Papiers de Construction

Très ferme.
Nous cotons:

l aune et noir, pesant 0.00
aune ordinaire, le rouleau o.oo
oir ordinaire, le rouleau o.oo

Goudronné, les zoo Ibo. 0.00
Papier à tapis, les zoo Ibo. o.oo
Papier à couv., roul., 2 plis o.oo
Papier couv., rouI., 3 plis 0.00
Papieh surprise, rouI., is lbs. o.oo

ligne.

o.181
o.»§î

0.12l

0.11 J

o. 16
0.121
o."i

0.25
0.34

1.80
0.35
0.43
2.25
2.60
0.75
0.95
0.40

Charnère (couplets) NO 840

:1 pouce
xi pouce
3 pouces
21 pouces
21 pouces
3 pouces

NOS S00 et 838
z pouce
si pouce
si pouce
If pouce
2 pouces
21 pouces
2J pouces
2J pouces
3 Pouces
31 Pouces
4 Pouces

Même escompte que pour
charnières d'acier poli.

FERRAILLES

Cuivre fort et fldeiatvre- o -
Culv#ri--fince et fonds en

cuivre o
Laiton rouge fort o
Laiton jaune fort 0
Laiton mince 0
Plomb o
Zinc 0

Fer forgé No 1 o.
Fer fondu et débris de

machines No 1 o.
Plaques de poêle o.
Fontes et aciezs malléables o.
Pièces d'acier *o.

Vieilles claques 0

0.67
0.75
0.8z
0.92
1.07
1.30

0.32

0.59
0.67
0.76
0.81
0.95
1.07
z1.49
2.12

toutes les

La IL
.66 o.xIl

.00 0.09

.oo 0.10

.00 0.08

.oo o.o6
'.Oz1 0.021
.00 0.03

La tonne.
00 12.50

oo z6.os
00 12.50
00 9.00
00 5.00

La %b.
00 0.0
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THE CHAPN-T 8THEOS Oti
PINE MEADCO4. LUA.

Foreuse de FabrIoaton Canadienne

AUCUNE AUTRE N'EST AUs$1 BONNE.

John Morrow Screw 0 Nut. Co'y, Limitcd
INGIRBOLL, ONT.

Théâtre National Français
Sme ndu 9D6cembu,. 1912

LA LOI DE PARDON
Par Manne. Landey

Matinée tous les jours

LA CONSTRUCTION
Durant la scinaine terminé

courant, la ville a accordé 29
construire au coût total de
pour les nouvelles coflstructio
$13,975 pour .les réparations.

Les chiffres suivants en in
répartition par quartier et do
coût approximatif de chaque
tion moins les détails des Pc
dessous de $î,ooo.

Quartier
Delorimier
Emard
Hochelaga
Lafontaine
Laurier
Notre-Dame de Gràc-e
Papineau
St-Denis
St-Georges
St-Henri
St-Louis
Ste-Marie

Total

Rue Sherbrooke Ouest, qu
Georges; i maison, i étage,
garage privé; coût Prob. $1,so
taire, Dandurand, Hon. R.

e le 9 du Rue Montgomery, quartier Hochelaga;
permis de i maison, 3 logements, 3 étages, 3e clas-

$143 800 se; coût prob. $2.000. Propriétaire, Beau-
dc chap J.no9 Montoe.ns et d Rue'.miton, quartier7 Emard; i

maison, 2 logements, 2 étages, 3e clas-
diquent la se; coût prob. $2.000. Propriétaire, Côté,
nnent le D., 144 De Courcelles.

consruc- Ave. Laurier, quartier St-Denis; i
consruc- maison, i école, 4 étages, ie classe; coût

rmis au- prob. $45,ooo. Propriétaire, Municipali-
té Scolaire St-Denis, 92 Pontiac.

Coût Rue Frontenac, quartier Ste-Marie; i
$100 maison, 2 magasins, i étages, 3e classe;

coût prob. $i,5oo. Propriétaire, Black,
5,500 M., 141 Mt. Royal Ouest.

Ru00 .e Delinelle, quartier St-Henri; 1
maison, 3 logements, 3 étages, 3e clas-

450 st.ý coiw prob.-* 3,000 Propriétaire.
Y,200 Prieur,_LI. 49Iberville. -

4 ooo -Ave Oxord quartier Notre-Dame
8.500 de Grâce; i maison, 2 logements, 2 éta-

97-800 ges. 3e classe; coût prob. $4,ooo. Pro-
priétaire. Laflamme &Bedford. 2 Ave

1,500 Prévost.
9,000 Rue Delanaudiére. quartier St-Denis.
8,325 1 maison, i logement, 2 étages. 3e clas-
1,0 se; coût prob. $i,8oo. Propriétaire. Sau-

________ra, M., 587 Chambord.
$15777 R!ue Cadieux, quartier St-Loui*s; 2

maisons. 6 logements,> . étages, 3e clas-
artier St- se; coût prob. $7.0oo. Propriétaire. Lei-
2e classe, ter & Swilowitcb. 166 Ave Colonial.
o. Proprié- Rue Chabot, quartier~ Delorimier; i

maison, 4 logements, 3 étages. 3e clas-

sei coût prob. $s,ooo. Propriétaire, Gau-
thier, &, 9 Plateau.

Rue du Couvent, quartier St-Henri; i
maison, 5 logements, 3 étages, ;le clas-
se; coût prob. $6.000. Propriétaire, La-
berge, R., 122 Ste-Marguerite.

Rue Drolet. quartier St-Denir; 2 mai-
sons, 4 logements, 2 étages, 3e classe;
coût prob. $3.000. Propriétaire, Abra-
hamovitch. D., 2933 Drolet.

Rue Cartier, quartier Delorimier; i
maison, 3 logements, 3 étages, 3e clas-
se; coût prob. $6,ooo. Propriétaire. Po-
langiano. P., 32 Cbâteaubriand.

Rue Orchard, quartier Emard; i mai-
sonl, 3 logements, 3 étages. 3e classe;
coût prob. $2.500. Propriétaire. Legault.
Z.. 218 Duquesne.

Ru-e Orchard, quartier Émard mai-
son,~ i 6ei~. 1 étg. 3e classe;

coût prob. $î,ooo. Propriétaire, Labran-
che. Jos.. i69 Mazarin.

Rue St-Dominique. quartier Laurier;
2 maisons, 8 logements, 3 étages. 3e
classe; coût prob. $6.000. Propriétaire.
Bélanger, Nap.. 628 Alma.
1Rue Ontario Est, quartier Papineau:

i maison. 3 logements, 2 magasins. 31
étagzes. rép.: coût nrob. $8.000. Proprié-
taire. Lavoie. Z., 879 Onitario Est.

Rue St-Valier. quartier St-Denis; rép.
1 maison, r logement. T étage. 3e clas-
se; coût prob. $2.ooo. Propriétaire, Mc-'
Mfann. Rév., 916 St-Valier.
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Toutesasortes de
R ABOTS
1 ~EN BOTS
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-CourrÈoies Spéciales '
Nos Cornoies snt reoeates de
notre Ciment Impennéble et peu-
vent etre ezpos6e au froid ou àIa
caur "aM dane d'être gstées.

D. K. McLaren,

W5, Mue Il.ace,-,

T6L à"l 4504480 et 1245

Fe .utre et Paier
Ni'IMOIT.g QORLLE QUANTiTs

Toitue Goudronnes (Roofing) préta à aOr îet 3 plis.
IusdeCoMaeto Feutre à Doubleret Tapn«.

Prit."d da Goudron. Pape à Tapiseret AImprimer.
Papir dilmIiegs Bru Mn Ue

Fabricants du Feutre Goudronné
"4BLACK D1AMOND"

Alex. McArthur & Co.,* Limited
sa ]ELU McGILL, MONTREÂL

amufietur de Feute pur Tlîm:e: Rate dueHMmreet eg.
Xeil à Papier. joUette, Qu&.
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Dans la Classe

STAN DAR-D,
Nous faisons une spécialité de toutes sortes d'Outils de Chantier, et nous

pouvons exécuter vos commandes avec la plus grande promptitude.

LES OUTILS DE CHANTIER DE

" PINK"I
Sont les outils modèles dans chaque province du Canada, en Nouvelle.

Zélande, en Australie, etc.; la légèreté, la force et la durabilité'
se combinent en eux de manière remarquable.

En vente ohez les Marohanda de Ferronnerie en Gros et en Détail,
dans tout le Dominion.

Proourez.vous le Catalogue et la Iliste des Prix.

THOS. PINK, Pembroke, Ontarlo..

L L I.

RENSEIGNEMENTS COMMER-
cIAUx

(Suite de la page 35)
Marie-Rose Lajoie, Trois-Rivières; J.
L. Sanschagrin à J. O. Laganiére. Trois-Rivières; Cyrille St-Laurent à Rév. J.
M. Boucher, Baie de Shawinigan; Rév.
J. M. Boucher à Shawinigan Water &
Power Co.; Shérif des Trois-Rivières à
Arclais Juneau, Ste-Flore; Vvé Maxime
Descoteaux à Dionis Bellemare, Vama-
chiche; Eugène Balc 'ef à Ee~mond Prat-
ec. Trois-Rivières.

Obligations
Ludger Brunelle à' Louis Gignac.

Grand'Mère; Dionis Bellemarc à .Victor
Descoteaux, Yamachiche: .Edmond Prat-
te à Caisse' Populaire de Trois-Rivières.

Transport
Corporation E-piscopale de Trois-Ri-

"ières à Fabrique de Ste-Cécile, Trois-
Rivières. .:ý-

Bai
Eugène- %alcer -à- -- hénier Liiited,

Trois-Rivières.
jugement

L.P. Fiset vs. Ferdinand Bellemare.
-îBoniface.,

jugements
P. M. Marier vs. Norbert Fiset. St-

'rite. $&l.n; Sylviani Dugal vs. Urgel
Beauipré, . rois- RjyièreÉ, $50,50;- Ontario.
Lanftern Co. vs*Jules T. Désilets. Trois-
Rivières,. .$69.60; H. Grothé vs. Jos. Les-
pérance. Shiswinigan Falls. $76.49; J. H.
Cossette w~. Pierre. Dupuis. St-Thècle,
365;0o: .P. *Rouleau -vs. Otnýsime Brouil-
ct.tt', 5t-$FXVtriUý$3950: J. N. Godin vq-

T. Gaspard Charette, Ste-Marie de
Blandford, $75.57; Philias Beaumier vs.
Moise Touzin, Ste-Marie des Carrières,
$_-6.96.

Ventes par les Shérifs
Du 13 au 20 décembre

District de Beauce
-A. Turgeon et ai. vs. Josephî Roy.
Les lots 98 et 138 de la paroisse de

Saint-Malachie, circonstances et dépen-
dances.

Un terrain étant partie du lot 275 <le
la paroisse de Saint-Malachie.

Vente à la porte de l'église de Saint-
Malachie, comté de Dorchester. le 17
décembre 1912. à io heures a.m.

District de Gaspé
-Re Chre rp failli.

--Uii iîmmuble cm1prenant Ici Nos _i.
z. 3ç4,ý-61 . -et -9 du rang A-dans le
canton de la Baie de Gaspé Nord.

L'immeuble situé à l'Anse au Griffon.
comprenant les Nos 6i et 6m du ier
rang nord du canton de Cap Rosier.
comté de Gaspé.

Vente à la porte de l'église de Saint-
joseph de l'Anse au Griffon, le 18 dé-
cembre 1912, 'a if heures a.m.

District de-Montréal
Arthur Mailhot vs. E. Rivet.
Cinq lots de terre étant les numéros

4-263, 4-264, 4-265, 4-2ff6, 4-267 du villa-
ge incorporé d'Hochelaga, avec* hâtisseý
dans la ville de Maisonneuve.

Vecnte au bureau du shérif le 18 di.-
cenibre 1912,, à in heures a.m.

District de Trois-Rivières
-La Compagnie Industrielle de St-

Boniface vs. Majorique Mailhot.
Un emplacement désigné sous le Nt,

(623 de la paroisse de Ste-Flore, avec
bâtisses.

Vente à la porto de l'église de Sainte-
Flore, le 17 décembre 1912, à ii heures
a.m.

Frappez LAvez Enfoncez

Le début Lafins

PRIX COURANT, Vendredi, 13 Décembre 1912.
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Les Tribunaux
COUR SUPERIEURE

Défendeurs

ACTIONS

Demandeurs
Oracefield

Seynck. Alex.
Grace field Trading Co.

Jackson & Savage
Oreenfield

Ville de Greenfield Park
Beck, James

Lachine
Lelscarbeau, A.

Labbé & Frères
Marleville

Benoit, H.
Hébert, J. N. (Montréal)
Légarê Gadbois Automnobile Ltée

Nominingue
Thauvette, H.

Jackson & Savage
Priceville

Dastous, Jos. E.
McClary Mfg. Lu.
Outremont

mon-
tants

COUR SUPERIEURE

JUGEMENTS RENDUS

Défendeurs

Lanctôt, Joli.

]Won.
De-andeur tants

Lachine

Léger, Geo. E. is16

Lachine
Lescarbcau, Albert

Phoenix Bridge & Iron Works
Ltd.

147 St-Jean d'Ibervlille
Hershenbein, H.

Grosaman, M.
IV) St-Pierre

Leboeuf, jas. Horni.
Lord, jeffrey

0) Leboeuf, D. Adélard
Lord, Donat
Leboeuf, J. H. & Co.

Metal Sbing le & Siding Go. Ltd.
- Vaudreuil

Poirier, E

Cottreil, C. C.

Degurv. ap.Riopel. E., 2,iéfle classe

Outremont
Villy dU(-utremiont

Joyce, H. 4014 Défend
Québec

Cluutier, J. A.

st
Claude, Gatien

3ardner. B. & Go.
:e-Geneviève

Chaurci, J. A.
St-Philippe

Laframiboise. j oseph
Bournival & Co.
St-Pierre

Bougie, W.
La Cie Bénéficiaire des Con-

sonmmateurs

Cloutier, Télesphare
Bournivai & Co.

Ste-Scholastique
Léger, Raoul

Cie Laiterie St-Laurent
Ste-Thérèse

The Bunker Club
Sevail, Wmi.

Weutmount
Berlin, Samuel

Garand, A. N.

Henderson, J. B.
w1estinount

Tremblay, Annie

COUR DE CIRCUIT

JUGEMENTS RENDUS

lemr Demandeurs
Boucherville

Croze, W.

0
Young, James

-PoiLaurin, Francis

Né-"
Léger, G. E.

ut.euont

Gagnon, A
ute Claire

Décary, B. Jr.
Québec

jacquier, Jo.
575 La Librairie Beaucbemin Ltée gi

12)Bayer, Guitavi
121) De Martigny, A. L, renvoyé

SteAgathe
Charbonneau, R.

Moody, M. & Sons 44
st-Char!n Brromée

Martel, Edouard
53)Moody, M. & Sons 33

8t-clet
Brisebois, Jos. MatnJ. s

St-Contnt
Riel, Ubald

Lanctôt, C., renvoyé
St-DawId dYamauka

Goulet, J. A.
Mount Royal Color & Varnish

Go., Ltd. 22
Terrebonne

Brière, JoB.
Lefor. A. 30

Terrebonne
Paiement, Moisse

Moody, M. & Sons 49
TrolaPities

Rioux, L D.
Ewing, S. H. et al. 68
Trois-RIvMères

BrynIL Rotk Cigar Co. Ltd. 32

Mon-
tants

Dulude, Théophile
16--oCharlebois, E.. renvoyé

Franiiin Centre
The Doctor A. Judson McNeil

50Oy) Medecine Co.
The Standard Photo Engra-

ving Cct Ltd. 53

Pagé, Siméon Grnb
Girondineau, G. Il

La Patrie LA

M---oodj,~çn ML -~ijys

L'Assmption
2; Bouchat, Stephany

Paquette, J.
Longueul .

310 Fréchette, je;

lierinan, A.

3539

Tucker, H.

Maisonneuve

Bouchat, S.
Maisonneuve

Walker, A. D.
Strachan, J. F. et ai.

LOI LACOMBE

Geo. Chagnon Dom. Oul aoth Co. Ltd.83 L J. Archambaisit La Cité de Montréal
Orner Lambert .... ... G. T. R. Go.
Eugène Lamy McDoanld, entrep.-men.

25 J. B. Clermont .. La Cité de Montréal
JB. Gagné Ritcher Labelle Go. lAd.
JB. Thouin Can. Car & Foundry Go.

83 Pierre Lafl4mme La Cité de MontréalJos. Poirier......R. Neville
Pierre Labrecque .. Silverberg & Sons
Jos. De!jardins .. . .. .ules Labelle

36 Adam Simard MI, MIdruni Brou.

14A PRINCIPALE DIFFICULT19 qui se présente à l'homme -lu-991 m e tle entrant dans l'AuOuraCeVle
c'est de trouver des hommes Borns à Assurer. Cette diffic-ulté disparut qoud voua travaill pour
une C#m)pagnw Iadasfrg ell dont les débite sont une mine inépuisable à la fois pour les afres
ordinaires et les -aft ires industrielles.

THE UNION BIVE ASSURANCE COMPANY
suVRluIDOu A TOfOTo. oAu#

nus de mon«u d& imbu Cam" 0. damoo hU e spIsCe
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MACIINERIE de CORDONNERIE
Pour tous Travaux depuis la Mise en Forme

jusqu'au Finissage.

TEAD)I MARK

Machines "Consolidated"
à monter
d'après la

Méthode Manuelle

MachUnes à Enfoncer les clous protège-talon -- Machines à Estamper, à Charger, à Poser, à
Fuuier, à Googer, à Verer et à Finir les Talons--Machines à clouer "Loose Nailer" et Machi-
nes à Bonbouter-Machines à Cimenter, à Poncer età Parer--Machines à Entoiler les Premières,
".Sérer GiP les ue-e - - ambillons, Brosses

United Shoe Machinery Company of Canada
Rues .agauchetière et Ste-Monique. Montréal, Qué.

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ "LE PRIX COURANT"

Systèmes Goodyear
pour

Cousu-Trépointe et
Cousu-Chausson

Presses
à découper les tiges

Modèle C.

Machines
Rapides

'Standard'
-A visser les semelLes

Machines Davey à
cheviller bois

avec
bigorne

Vol. XLY - No So
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La ph.xxion des pertes causées par le feu au Canada* L E TAN puR.
est, on le sait, beaucoup plus considérable qui dans la eln. p'MnDtMOT
Part des pays: Il faut donc avoir recours àtous les moeep'. g,
de protection possible de quelque îqature qu'ils soient.
commerçant principlemnt abesolà de mettre à l'ab dé# lie lsÔr1lasà : *W

flammo, à-@ livres et papiers qu otenn acnIn ~ ~ I 0NOC W~dion dé toutes les opérations de son magasin et mins lesquels W N aa0 m,800pme
Il ne put établir son bénéfice en fin d'année. aliaîs pM., Pou TO ONORD.

.V.-vyat et poue us anm tarder un coffre O1TW b7oa.m,0.4 r.,b5a.m., &10.1o
îetrsEà ncorbWsb quérvm-svos livre. et va ... M . 4oo p.Mn74pnu3s P.6 alo.30

,gEMBROKE e IJ OXVILE.a8.25 arn.,
b3%oo p.rn, a7.15 p.m.

HAIJFAAlet MON CTON &72 p
ST-JORN, N. B., &7.25 r
ST-PAUL., MINNEAPJLIS, al9o .M
WINNIPEG, VANCOUVZR, aio.ao &.m. a:o.3o p.rn.

De la 0ar Vi l pu:
J UBH,b~oar.a.o.n,~ p..azx.sop.rn.

R018-RIVIRH, b4oo amr., cxzo amn., al.3o
p.rn., a5.op.rn., b5.3o p..., ai jo m*El8HAWINIOAN~ FALLS4 et GRANAIRB, ag.oo
a.rn.. al.30 p.rn.

JOIETTE, bi.2o a.=n., b9.ooa.rn., cg.ioa.rn. 11.40
b5.2o lm.

SMINT.GABRIEL, bq.oo a.mn., b5.2o p ni,
OT1WA, 83 E. >.5pm

SAITEAGA E a 8.45 IL.M., 11.45 p.m.,

* NOMININGUE(l) r45.p.=n, b4.vop.rn.
<a Quotidien. (b) Qusan exetédmace.(c
Dimanche seenu r) -TLundir, mercredi et ven-

Dorivez. nlous pour tous renseignements à os sujet dredi. (i) Samedi suement. <d> Quotidien, ex-
J. ALYOUNO, J.L.UEDARD, & AKL MP. 100LETON cepté________________

THE CANADIAN YORK SAFE GN'Y .14114 ; ru SoIntuoques
IMIITONt Olt lE3OilQ6 EDIFIOE DOMINIO0NgExmgss.

Les tordeuses de Maxwell
Ia ligne dt- tordeuses de Maxwell comprend plus de cinquante machines distinctes, clas.
lfiée. selon les rouleaux, en classes de cinq ans, trois ans, deux aus et un an. L.s styles

comprennent les engrenages couverts et découverts, simples et sur billes; ressorts plats et
en spirales; crampons d'attache à simple levier et crampons en fer malléable s'adaptant à
toutes les cuves.
Dans chaque qualité et style vous pouvez donner à voe clients la meilleure valeur qu'ils
puissent obtenir pour leur argent. . N.~

Demandes notrs catalogue et nos prix.

]DÂVID MAXKWIEL\& SONS
ST.. MÂRY's ONT.IBERI

Ag*oo. à MONTREAL - - 446.-48 RUE ST. PMAUL- A

LES. ,GALLONS DE MESURE
WOIVENT ECTBE EXACT&

__ j~t~ouv ge~du s durs

ceux qui pOrtelut Cette f r 7 A
marque de commerce .JIl

sout les meilleurs parcequ'ils ont toujours donné satisfaction. ILS SONT
FAITS UN CANADA.

En vente ohoz toula les Z 61marohande de gros 1%E LrCÀfRuZ> FAM0I7 Ctlgemuead
*~u dom&___ a

Vol.-XLV -L 1ýo 5*0*
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Ce que dit la presse Médicale sur Bovril
Le "Medical Times"

En commentant les expériences du
professeur Thompson sur "Bovril",
s'exprimait ainsi: "Les résultats
furent tout simplement étonnants".

Le "British Medical Journal"

après les expériences de 1911 écri-
vait*: "Pour ce qui est des êtres
humains, la puissance constructive
du corps attribuée au Bovril est plus
évidente et plus marquée que celle
reconnue par les expériences pré-
cédentes faites avec des animaux."

Les résultats de ces expériences
sont à présent connus du public
et ont contribué pour beaucoup
à faire augmenter nos ventes
dans de larges proportions. Tout
fait prévoir que notre vente pen-
dant la prochaine saison d'hiver
constituera un véritable record.

Il vous sera profitable de tenir

BOVRIL
Demandez-nous des renseignements
quant à nos prix et à la marge de
profit reservée au commerçant.

Adressez-nous une carte postale et
nous vous enverrons promptement
franco, un certain nombre de cartes

-de-vitines,en-couleurs'un-attrait-- -
certain.

BOVRIL LIMITED
27 Rue St-Pierre, .é

o1. X LV.- No 50

Montréal.
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Pour 'conserver vos clients
Tout dépend de ce que vous pouvez leur fournir les
articles dont ils ont besoin. Lorsqu'on vous demande le

Srpde Bi d'Inde
Mar ne "Crow

aucun autre sirop de blé d'Inde ne sera accepté. Vos
clients le veulent simplement parceque c'est la Marque
"Crown"-e sirop de Blé d'Inde le plus pur et le plus
fin qu'on puisse obtenir.

Aussi clair que le miel filtré - d'un goût délicieux -

le Sirop de Blé d'Inde est employé et apprécié dans la
plupart des familles par tout le Canada. Ce sirop est
l'objet d'une demande nationale, - parceque les ména-
gères savent que la Marque "Crown" est le Sirop idéal
Pour la Table - sans égal pour les fins culinaires et un
aliment substantiel et nutritif pour les enfants. Il vous
sera profitable de le tenir.

La demande est créée --Vous n'avez qu'à y répondre.

LIMITED
COTRAL-ORONT O-BRANTFORD -VANCOUMVE

Vol. XLV.- No


