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(_‘&‘\/ Les Serges Sandown Coating
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M//

ont toujours populaires

En faveur pour I'automne

Livrables en trois couleurs

NOIR, BLEU-MARINE et CREME

Employez-vous des électros pour votre reclame dans les journaux ? l L E s S E R G E S

Ecrivez si vous n'en avez pas dans notre genre d'illustration

“'N
Le chemin de satisfaction et de profit a sui- s e furent jamais plus en vogue
vre par tous les grands rayons de fournitures p

pour robes a travers le Canada.

Comment ' étes-vous approvmonnés en

SERGES CONCORD ET SADNOWN WOOL VELVETTA

NE MANQUEZ PAS LA VENTE DE
FOURNITURES POUR ROBES.

Faites votre réassortiment en choisissant dans notre stoc k qui est

le plus largement approvisionné et le plus varié sur le marché
GRAND CHOIX DE
SERGES . DRAPS
TISSUS FOUR TOILETTES DU SOIR.

VOILES * TUSSAH ROYAL
EOLIENNES, . ETC.

Cest un bénéfice d’employer

Les Etoffes a Robes de Priestley

Les Concord Coalmg Serges

D

SEULS ACENTS POUR LES ETOFFES
A ROBES DE PRIESTLEY

Greenshields Limited

MONTREAL.

NOIR, BLEU-MARINE ET CREME

Ont du eachet et de
I'endurance.

Roulées sur “planches vernies”
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“Donnez-nous vos commandes, nous vous garantirons les meilleures marchan.
dises actuellement sur le marché.”

L’axiome ci-dessus définit clairement

LA RECIPROCITE

ous offrons cette saison-ci de telles ** occasions” a notre clien.
téle, que les acheteurs les plus rusés devraient insister pour
voir notre collection avant de placer leurs commandes.

Seuls agents pour le “Queens Cloth”, enrégistré.

SOYEZ A L'AFFUT DE NOS Nous avons de jolies collections complites, i

) la derniére mode, des articles snivants :
Chernssetten

“' " Bas, gants et sous-vétements de tous mo-

Lixall * . $2.25 deles. Spécialités en mercerie pour hommes,
Chatussettes

Seuls agents de la  célibre marque

“New king” - $1.90 Iiinty Dolly” pour vétements d'enfants
e élégants,
Bus en soie Lisle pour duames Sweaters, golfeoats, cravates, en résumé

le dessus du panier de tous les marchés de
“The Duchess” . $2.25 nouveautés elllroln'-l-m.
Les meillewrs de tous venr g .
wés aw Canade, Si vous n'avez pis encore va nos collec-
tions  avisez-nous,  Notre voyageur ira
vous voir,

Ces articles doivent étre en vente Toutes les commandes sont livrées rapide-
prevtoud, ment,

FITZGIBBON, LIMITED.

31 =33 Victoria Square - - - - . - MONTREAL.
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LES FAUX-COLS TOOKE sont choisis par les rlrg&nl\ soucieux de leur

mise — parce qu'ils ont du cachet.

LES FAUX-COLS TOOKE sont choisis par les amateurs de confort

parce qu'ils sont agréables a porter.

LES FAUX-COLS TOOKE sont choisis  par les élégants économes parce
qu'ils sont vendus 2 pour 25c.

LES FAUX.COLS TOOKE sont choisis par les marchands clairvoyants

parce que ce sont ceux qui se vendent le mieux et laissent le plus de bénéhice

TOOKE BROS. Limited, Montreal.
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LES VETEMENTS PULLAN

Conservent leur forme.
Nous nous faisons une spécialité de com-

mandes & comptes ouverts pour les clients
éloignés désirant les der-

niéres nouveautés,

Fixez les prix, grandeurs
et teintes désirés et vous
recevrez un assortiment
de costumes ou man.
teaux qui se vendront
immédiatement avec une
bonne marge de profit,

Les Jupes de Pullan
* Quality.”

DE 83.00
A 812.00

se vendent elles-mémes,

LES VETEMENTS PULLAN

S'ajustent parfaitement.
Clest une grande satisfaction que d'avoir en

magasin un vétement qui se vend de suite.

Essayez un manteau ou
un costume ** Pullan,"
Vous en désirerez un
stock immédiatement.

Jolis costumes nouveaux
en cheviotte, tweed ef
serge préts a étre vendus
de suite,

Prix populaires
DE 810,50
A 827.50

Costumes en Velours der-
niére nouveaul¢
De $25.00 a $30.00,

Livraison immédiate

SEALETTES

N u modéle d’ Elégant nouveau modéle.
Fait en tissu_reversible tout laine avec R - Fait en cheviotte, tweed et drap re
envers 4 carreaux Nous Ctant prémunis contre le manque de Sealettes, versible dernier genre
$13.50 - $185.00. nous en avons un stock important, de fine qualité i $11.80 $15.00
) & fhana poils épais.  Nous sommes préts A livre; de suite n 4 ‘. pa
" mant h
500 manteaux doublés de satin garanti ou de doublures meilleur marché
%18.00 $190.50 822.50 $25.00
Cols- -Militaires ~Chéles—-Collage — ~Dentelés
sisse || Mo PULLAN & SONS || coir tes ruee
MAISON FONDEE EN 1902 Bay ot
Pullan, Commerce exclusif de manteaux, robes et jupes.
TORONTO CANADA Wethagion.
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Les soleils pale lunc ardes nous annoncent la
venu v | | pe, arn . On pre | garm
" \ plui 1 4] ' | m {
" ité, 1 protéger clog ! ! hanch
u lo bot v is Sovons ¥ v t " . | "
gu e 1 + Maod \ "
1 1 h u CC g nous  dong 1 n
d'abord de 1o L martre, le mouton de v 1
Per \ Heen manteany, de Les gn en tulle on en dente eromt tre mples,
et les ma ' La zibeline et la martre q “troit bi ||
" |
orientale, gar hapeaux les plus el rattache par . fronee 1
nt LUine ruec ceinture o dtin mordore, nouee antour roun 1 f d
| ! i 1 Il 1
le ille | ' mbant su La plupart de ¢l ront de wture ni devant
1é en ¢ | " ratment du chn ioderric | | i ur la
Que e it de f de velours, de drap ou \ | Fiete non P
de tweed yeé, Tonjours irés amp \ vell
\ \
larg . echaner N ce du *
il naissa " !
con i
1. 1 | et desro
Le mant 1 d ceossai fre mille riét " !
e at d r un nonvel essor i ente des écharpes et
ver 11 | ' re les o | parements ¢t
quelgue ner 1 v hordur i toute la longuen 1
I ¥ y Les echarpes en mousselines de sie peintes of semées de
« devan ] e vinst de s oppe s de - "
ln devant n vl ns d flen fruit per R écharpes en
comle R i 1 1 t cer ) r stache egayent
o iy pistact Cn ( i clatres hord leu remi
s heurcusement des grisailles et des beiges 1 ‘
trés heuren t | td ¢ ; { e frat lan ¢ 0 i it les favenr |
s N ux peluch t de drap n'on g .
1 le 1 1 de la elieméle ricl Elles pourront men tre encadrées e
your Lot siture que de 1a soutache et des brandebourgs |
JOMT b a ' ¥ e ’ nd " hout o jm rendra plus volumineuss |
e oW : plus élégant i, Pour étre gr ut que Pécharpe £l
Le eapuchon Jes manteanx m'a semble d'un A
it Jongue teignant  pres s d ape et large |
d'an goit assez doutens.  Sa conséeration par les élégantes
: ¢ I"an mo 0 pon
m'étonnerait heaucouy ‘ . |
w'étonnera | solix bo n plime yriche. Le ma
‘et |
¢ rabout blane, gris on de conleur na le fournira de tre
'l des 1l s, encore des tar s 1
Comme ¢, des tailleur neore tailleur iofies garniture I W, plus vapore due plame !
\ | douss, | e . AN
e du velou es taillenrs en serge " |
Malgr v Lautruche, beancoup moins chéres, mais aussi beaucoup phis i
s cheviotte resteront tres en faveur I1s seront s ent % {
fragiles Ll
éclairés par un grand col blane en serge, en drap, en mounsse . & il
. . AL
line de soie avee ourlet @ jour, en guipure d'Irlande ou en I
| dentelle de Luxeuil neige de Valenciennes, Le sera in 11 s« rtera cet hiver heaucoup e tpeauy en fourrn I
dépendant et pourra se mettre on Senlever @ volonté, Une p—_ P Mo nis de fourrare, Les formes ont une
grande nouveante sera d'entourer les revers de garnitures tendance a repre proy 1 ! 1 garm 4‘ 1|
1" F tures sefc bondantes, Quelles j At nous offrent i
tuyantées.  On fera des tailleurs avee parementures @ la ja ture ront abond \ var us of i ‘
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. ol 'S et en soie! La derniére nouveauté est
us petales decolorés, bra
petiles fanés sont génerale
| camehas en velours blane, 1égére
me ort et de jaune tendre, ¢t doublés
s Conronnes
( remade  combinaison de plumes
1 trog [natre tons qui rappel
i 1ot cs tons n'étaient asssez
Teorever aux tissus indiens et aux
ion p ire gl vent gque les plumes
| de nonveans modeles s
" " pretent mervelllensement
e
Les franges on peétales de fleurs: chrysanthémes dahlias
on margr ront wrement trés populaires
.
I mivelle dpingle @ chapean fait son
( tencore hier I mode des perles baroques,
1 Fun gros howton de strass. pus la
nacre de perle antouree de marcassite
( eroplane nons donne son hélice qui fait
" 614 parmi s larges ot longaes ply
1 In « des chapeans
( n “hce esten or, bicn entendu, et au mi
intille un diamant, un rubis, une perle
oy Ire 1% neore plus riche, les deux ailes
de heli ntan hesoin entourées de petits brillants
¥
l 1 ricuses mnovations des mo
0l pis eelle qui consiste & placer
une petite lans les chapouny de dames
( e lu coiffe. Elle pourrait tout
" bien ¢ dissmler ddans la garniture qui sera volumi
e i prochaine. Voici désormais une excellente
e ur les pet ets dont une élégante n'a pas con
I | rayon, le tire-houtons, le pompon a
1 Quel com charmant aussi pour mettre Var
ent i Fabri de Ta convoitise des pickpockets!
LI
Pewn om g in gements dans les modes masculines
sioee n'est wy niton plus aux vestons et le retour timide
| 1 Crolse

r Sa Majeste

Georges 'V de voir se

It en redingote les fonctionnaires n'ayant

stume de cour, va pent-étre remettre a la

le ctement qui semblait relégué bien au fond des ar
m
ravates de filer de soie en deux tons, rayées ou non
r heancoup,
| pean mon Alpin on Telescope restera en favenr.
Les mar teeederans anx gris avee toute la gamme de
L
mverture de la saison des sports d'hiver, il n'est
pen mutile de canser un pen de ce que vont porter
ferventes du patin et du ski
I'our l¢ tume doit étre foncé, en velours ou
n drap mple de forme et ajusté, Clest une lie note
d'élegan de domner a lensemble de la toilette le carac
W ! les russes
Conlenrs préférée vert somhre et marron
lupe courte collante aux hanches, assez large dans le
h | ce d'one bande de fourrare, skungs on astrakan
Jaguette assortie tres ajustée o forme blouse russe éga
lement garnie et bordée de fourrure,

ISSUS ET NOUVEAUTES

Toque en fourrure sans garmiture ou chapean de 1,

moun entrant bien dans la 1éte
Manchon

sortl. Gants clairs en pean Ghaisse o
Bottines lacées & Hges montantes ot bottes

fourré
les frilenses
Le voile de gaz
gracieus effet
Pour le ski e
sur neige

flottant et swivant 14 conrse |

plus joli costume est tont Mane: ne

Jupe courte en cheviotte,
bien ajusté et fermd

taillée & 5 lés. Sweater. (

Beéret ou bonnet de laine blan
Echarpe de laine blanche. Longs gants de laine blanche p
sant sur manches du sweater, Bas (e laine, Hantes I

tmes en cuir imperméahle
Ires ajustee

Guétres de laine, Culotte calee

onosare on en lainage doublée de £y

CARNET D'ACTUALITE

Octobre 1914
Un  correspondant  d'Ortawa
quaprés tant d'autres articles, les

menter de

lll‘l\'ll\.ll\ tomt recemmer
fourrares allaient encore ang
prix, et cela dans des proportions variam de 10 4
100 ¢

Halte-la, messieurs les fourrenrs ! Songez que nous vivons
dune epogque on chague cor

wation se charge e revendiguer
Apres la gréve des cheminots anglais et celle (e

menageres frangaises

tous ses droits,

voudriez-vous attirer sur nous les foudre

de la gréve des élégantes frilenses canadiennes g e simple
question de “Peanx” ?

Vous cherchez & vous disculper, Je connais vos raison
durant les cing dernicres années, la demande ponr les fourran

a centuplé, Pendamt ce temps, bien entendu,

nos hons trappeur
ne chimaient guére, et 1

N ne pent songer sons frémir an nom
hre de mignonnes petites martres qui furent offertes

en hiea
tombe & la coguetterie féminine Tréve de sentiment! Parlons
Certaines puissantes maison< de
wont-elles pas depuis longtemps déji

un pen husiness fourrures
Provogue  volontairement

cette hausse incessante, en emplissant lenrs magasins d'un

stock
considérable *
Je réclame sewlement un pew plus de pitié ponr |

les jolie
epaules avi ciment 4 s sentir emmitonflées dans de tiddes of

aouces zilelives —1,
—

Ne refusez jamais a un client de lui reprendre un article
de fabrication tant soit peu défectuense, car vons feriez alors
un tort considérable au fabricant en meme temps qu'a vous-
méme

-
.
Donnez & vos vendeuses et vendeurs un pourcentage sur
le montant de toutes les ventes qu'ils font, (“est le plus sar
moyen de leur faire défendre utilement vos intéréts,

en vous
assurant qu'ils traiteront votre ¢ lientele de
. -

la meilleure fagon.

Veillez tout particuliérement a
trines soit modifié chaque jour.
donner une note d
des passants

ce que laspect de vos vi
N'hésitez pas & lui faire
ctualité qui attirera toujours attention

L .
.
Le crédit repose sur une hase faite de deux appréciations
1 L'appréciation que celui qui s'engage est o able de
tenir sa promesse

2

ppréciation qu'il aura la volonté de s'exécuter,
Volonté est ici synonyme d’honnéteré ¢

t dlintégrité, 1
confiance n'est done ni plus ni moins que

le résultat d'un ju-
gement porté sur une personne que l'on sait apte
de remplir ses engagements, — I'r
Clevelar,

et désirense
esseur Frederick A,
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)
DERNIERE HEURE i
]
Paris, ter octobre Les tissus & double face continuent L hppr ¥ oo ‘1
A etre tres demandes, 1 s"en fait meéme en velours tout a fait o ™ g ‘,“l““ ,‘
seduisants.  Les serges tissées maniere @ présenter Peffer y P . ' o B w4 LE]
de tissus changeants ont beancoup de sucees.  Les teinte S A . o jouers & "‘
jaunes, vertes ¢t bleves somt particulierement choisies, L AR ' ] ! . l
velours marbré sera trés en faveur durant le cours de Phiver i dsance de Tun des divectenrs de la Cana ¥
en noie, il donme Vimpression du caracul fin, 11 serviea & L. ‘ QS vo MHNEEREV N s {
combiner de jolis costumes et manteaux que rehausseront il I Saiort de plue 56 geiwn ks i &
luxe des passementeries. Le grand changement & signaler Sttt P CRWRSRRIES: pos
portera sur la largeur des manches qui s'exagércra dans I DR MinY P s  ASNER Sew 0 |
bas et nous ramenera peut-étre aux manches Pagode prices de | e h rend - ) VESCMNE RNtrvSole H
Nous verrons des jaquettes de velours noir accompagnant s allure. 1 e " FRIEU IR 0 prochain dan [‘
des robes de drap clair la coupe e pou ¢ eruit cunkes i
Les collerettes en marabout et en eygne font lear appa L b o i b sers i
rition,  Les plumes sovt disposées parallélement, les tige on ousts- 6 By b S B . i |
montées sur un large ruban de velours noue en arriére réseda rivaliscra avant e - ec fe tan 1t te marron |l
L'hermine restera la grande favorite de la nouvelle sai Los mantonsix pour dames s Bt Gulement on. biow, o i
son poir ¢ on cha cmire o Bn soke juusinont
dime faveur o | cur confection generalement a tex {
ture simple, e permeéables seront mi-ajustés, avee col
New-York, 10 actobre Les fourrures, les dentelles et trés montar Lt indelion ot omtaches e )
le velours sont les leaders du marché, La mode tend & mo PR M A bres, Llemploi de houtons de h
derer ses exces.  Des plumes et des aigrettes sm des cha famtaisic sera presque tonjours adopt \n rla ppres ‘

peaux de moyenne grandeur; de la broderie et du braid o

soie sur des jupes plus amples; de courtes traines 4

rabes du soir

Planen, 2 octobre Fant pour la garniture de robes et

de blouses que pour celle des chapeaunx, les vraies dentelles et
jer de

lenrs imitations sont 1% demandes si importantes, gue

les manufacturiers saxons préparent povre la saison prochaine
prey 1 |

toate une série de nouveautés sous forme de volants en filet

oo mousseline, la mousseline imitant la broderie anglaise

Lyon, 2 octobre Le marché de la soie reste monotone, il
les manufacturiers se contentant d'assurer une production ) }
strictement en rapport avee les demandes,  Malgré tout, les
prix restent fermes et moderés,  Une legére baisse s'est pro !
duite sur les filatures & vapeur de Shanghai.  Le marché ja !
ponais s"affermit a la suite de ventes récent i '

Bl

Toronto, 15 octobre Parmi les couleurs apparaissant

a 'horizon de la mode nouvelle pour les chapeaux, certains
bleus dans les tons du saphir, du pastel et de la turquoise
d'un effet ravissant sur les formes de velours
Quelle hardie le
va-t-il désigner sur le

ment pas le

seront fonce

ou de fourrure nuance bleu-conservateur

marche canadien? Ce n'est certaing

blen-marine”

LIQUIDEZ! LIQUIDEZ!

A cette époque de l'année, vous ne devez plus avoir en
magasin  d'articles  d'éé;  la venue de la nouvelle
doit chasser tout ce stock,

N

vous en débarrasser;

saison

tendez donc pas que la demande journaliére vienne
faites des ventes spéciales @ bas prix
pour liquider rapidement ces marchandises,

Un magasin  bien tenu, quand s'ouvre la  saison d'aun-
tomne, doit avoir soldé tous ses articles d'été de fagon d ré-
server toute la place an nouveau stock et & pouvoir faire un

modeles e

waterproofs de la anadian

Nouveanx
Rubber Co.”
IPosés a titre

étalage brillant de toutes les nouveautés de la saison qui

gracieux pour “Tissus ¢t Nouveautés”
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Les hcinmes les mieux gantés
désirent des gants Perrin.

Marque de fabrique nrégistrée

Célébre a travers le monde entier.

\ réputation d'un BON gant est une admirable base commerciale, Elle place le fabricant et
le marchand au-dessus de la coneurvence faite a coups de “ prix.”  Elle attire la clientéle
véritablement intéressante des hommes qui achétent les marchandises de * qualité " & des

prix raisonnables, assurant ainsi au détaillant une protection constante, efficace et toujours gran-
dissante

La réputation que les gants Perrin pour hommes apportent au fournisseur de modes masculines
esLun des principaux facteurs de son suceis croissant

Durant des années, le nom Perrin a voyagé de magasin en magasin et de bouche en bouche,
Jusquia ce jour oit il est le nom le plus connu dans le Royaume de la Ganterie

Tout fournissenr d'articles pour hommes devrait examiner la collection de gants “ Perrin " que
nos vendeurs montrent en ee moment.,

Les gants Pervin flottent comme un étendard i travers le Canada.  Une publicité constante les

fait connuitre i votre elientile

Les principaux articles de Perrin sont
fabriqués en Angleterre et en France.

Meilleures qualités en Capes et Suedes pour hommes,
non doublés, doublés en soie, en laine, ou fourrés.

VENTE AU DETAIL DEPUIS UNE PIASTRE.

Laissez-nons vous aider.  Approvisionnez-vous de gants Perrin,

en vue du commerce d'antomne et d'hiver,

PERRIN FRERES & CIE.,,

28 Victoria Square, Montréal.
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A TRAVERS LES EXPOSITIONS ET DEVANT LES
VITRINES

Montreal, 15
tomnales bat
leurs dernier

celui-ci n'e

t critiquer
Clest Pinstam

lientel

du passant qui ne

s commande

du compie de Timporisnee capiale de
ture
Che Letendre ] ssortiment | mi
damtomne et d'hiver to it nouvean genre, May
robes de velours « boas ¢n mar
s et orien est du goit I
s abordables
omment ne |

emire, embell ¢

L'imstall sremier ¢tage (modes pour dames)

I"admiraty isiteur. Du h ¢ du magasin
towt comme dar vitrines, pas d'encombrement
handises, mais chague article bien & sa place, adroite

Le rayon des modes chez Garean est dantant plus i

teressant que la plupart des modéles qu'on y pent admirer
ont €1¢ imaginés et confectionnés dans les ateliers de o n
son meéme. Parmi ces eréations originales, nous ne "
ous empécher de mentionner un délicienx chapean de e
Iache castor, borde Chermine. Le tour d Ir
pé d'une imitation de dentelle renaissance faite a 1o main |
chapeay s'achéve par une énorme le towtes peti
plumes blanches non frisées

Les vitrines de la maison O'Gilvy ferarent

wssi bien sur le Boulevard des Ttaliens que

Elles sont d'ime harmonic exqu se. Sur un jol
théatral, quelques mannequins bien en place permettent e
déconvrir d'un seul coup tous les derniers caprices de la

Chapeaux, robes, guimpes, echarpes, voilette 10

a main, font un ensemble d'ene LN i frapp

beanconp plus les regards de la foule quun eatassement d
marchandises a la devanture d'n magasin

m

Chez Morgan, chez Rea, chez Murphy, partout enfin

rival'se avee entrain, Bt nos grands magasins montréalais
ont lenr orchestre, leur buffet, Pour plaire a lear clientéle,
n'anront-ils pas demain le Cinéma gratuit, tout comme Du
fayel a Paris?

L'INDUSTRIE DE LA SOIE AU JAPON

Le ministre  des  FEtats Unis  an Japon, Thomas )
O Brien, expose ainsi la position actuelle de Vindustrie de la
soie an Japon

Quand la féodalité fur abolic au  Japon, le tissage des
oies artistiques parut courir un grand danger. Cette il
triec ne dut alors son salat gu'a apparition de nombreus
clients d'Europe et d’Amérique, dont les commandes afflne
ront en articles dispendicux, tapisseries, dessus de tables et
de lits, et Les tisserands de Nishyin s'empressérent d'im
porter des métiers a la jacquart, pour fabriquer des picces

convenant a4 leur nouvelle clentéle étrangére, Des ce mo

ment, le tissage artistigue japonais subit d'importantes maodi

Vi

Vétement du matin Veétement du mati

(devant)

et un modele de

trés facile & excéenter

mouss

cline de laine on

de biais de satin on

légere

coupée semblabl

petit vétement du n

En foulard fantaisic

ma, il se wgarm
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NOUVEAUX  ECHANTILLONS

Linoleums et Prélarts

DE FABRIGATION CANADIENNE

OUS venons de mettre entre les mains des MARCHANDS DE
NOUVEAUTES EN GROS la eolleetion de dessins la plus
complete que nous ayons jamais produite,

Nous comptons bien qu'i la suite de l'examen de cotte colleetion,

vous nous conficrez une large part de vos commandes dans nos difé-
rentes lignes,

Nous avons fait tous les efforts possibles pour eréer une grande
varicte de nuances de choix répondant it tous les usages, et nous croyons

avoir atteint avee sueces le but (ue nous nous étions proposé pour notre
colleetion 1912

THE DOMINION OIL CLOTH (0., Limited.

MONTREAL.




LA FILATURE DU COTON AUX ETATS-UNIS ET EN

RUSSIE.
Nous donnions dans notre dernier numeéro le chiffre re
cord d'wn billion de dollars, atteint par la  vente de la
du coton aux Etats-Unis en 1910-1911

A ce sujet, il est un rapprochement assez intéressant i

faire entre les Etats-Unis et la Russie, le seul pays européen
qui ne dépende pas du coton américain on égyptien, Comm
le Brésil et le Mexique, la Russie est capable de produire tout
le coton dont elle a besoin.  Elle le cultive dans ses provinces
asiatiques oi, grice @ Virrigation, des terrains énormes sont
disponibles pour une culture presqu'illimitée,  Aux Etats
Unis, comme en Russie, la prospérité de Vindustrie coton

niere depend presquiexclusivement du marché intérieur. Mais
alors qu'en Russic on n¢ compte qu'environ 8 millions d
broches pour une population de 105 millions, il y a aux FEtats
Unis pres de 24 millions de broches pour 9o millions d'habi

tants. De ce fait, aux Etats-Unis, la demande est inférieure

la capacité productrice de Uindustrie; huit mois de travail par

an y suffisent pour satisfaire aux besoins de la consommation
intérieure

Pour la filature du coton, industrie Russe est done re
lativement la plus prospére.  Elle le restera pendant aussi
longtemps que le nombre de broches n'augmentera pas plus
rapidement que la demande dépendant degl’angmentation de

la population et de la richesse

UN SUCCES A L'EXPOSITION DE TORONTO

A en juger par la fc qui s’y pressait, une des plus in
téres antes attractions de la récente l\)nv;\llw!\ nationale de
le stand de la Parsons & Parson

Foromto fut certainement

Canadian Co. d'Hamilton, les fabricants des cols si connus
Kant Krack”, en toile recouverte. Ces cols en toile lavable
presentent d'incontestables et durables qualités, Durant e
peu de temps que nous avons pu rester aux abords du stand
plusicurs ministres ¢t un grand nombre d'autres personnes
achetaient des col siovite qu'on pouvait les leur fournir

Les cols “"Kant Krack™ se sont assurés une immense ve

gue depuis qu'on a commenceé a les fabriguer a Hamilton, il
y a environ deux ans. C'était une grande nouveauté sur le

marché, que ces cols on la toile remplagait le  caoutchou

ou le celluloid. De plus, ees cols avaient deux perfectionn
ments exclusifs, les classant dans une catégorie tout a fait a
part. Le premier de ces perfectionnements est une fente der
riere le col, juste an-dessus de la boutonmiére, rendue ainst
plus souple, Ceei ne facilite pas seulement le boutonnage
mais évite tout frottement a larriere du cou, tandis que I
col s'ajuste parfaitement. L'autre perfectionnement sont les
pattes flexibles patentées des cols rabattus, qui leur donnent
de 1a solidité en méme temps qu'ils satisfont pleinement ceux
qui les portent

Ajoutez & ces avantages, les procédés loyaux employés
par les fabricants vis-a-vis des marchands, et vous compren
Irez les causes du suceés de la compagnie

Les manufacturiers refusent absolument de vendre aux
maisons n'acceptant pas de maintenir le prix unique de de
tail. 11s n'ont également qu'un prix pour tOMsgles marchands,
qu'ils achétent par petites  quantités ou par centaines de
grosses. Chaque commergant se trouve done traité!sur un

pied dégalité, tandis que ses intéréts sont scrupuleusement

défendus,

Les manufacturiers méritent d'étre admirés pour la fer
me attitude qu'ils ont su garder, B serait juste qu'ils soient
encouragés par tous les marchands du Canada

TISSUS ET NOUVEAUTES

Jahot Cascad ee noeuds de velours
Modéle de la maison R-D. Fairhairn € Limited, Toronto.

Robe de voile noir garnie de broderie de soie, pannean détaché
a l'arricre

Modéle de la maison R.-D. Fairbairn Co, Limited, Toronto,
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Ilya des grincheux partout.
YOUS NE LEUR ECHAPPEZ PAS.

UI, des grincheux! Clest le mot, et bien qu'il soit
O mal appliqué en bien des cas, il ne manque pas d'a-
propos. Le grincheux a fait des affaires ce qu'elles

sont aujourd'hui. 1 connait presque toujours un bon article,
et bien plus, il demande ce qu il veut, Vous I'approvisionnez

St@torsf presque malgré vous, et ce faisant, vous bAtissez une affaire
et créez une demande pour des marchandises de qualité
A .
"r, Y supérieure,

C'est exactement I'instant ol nous apparaissons avec

Le sous-vétement irrétrécissable pour hommes

“ST-GEORGE”

WS I est renommé pour la qualité incontestable de sa pure
UN SH R'NKABI_E laine irrétrécissable, sa couture régulidre, son ajustage parfait
UNDERWEAR FOR MEN et son fini, Nous faisons le sous-vétement irrétrecissable

pour hommes “ST.GEORGE " en deux morceaux et en com.
/ binaisons de différents poids,
L'homme dit Grincheux sera enchanté de cette marque
supérieure de sous-vitements, Vous ne pouvez pas recom-
. mander la marque St:George trop chaleureusement 3 votre
client le plus difficile, si vous tenez 3 le satisfaire et A conser.
ver sa pratique,

Notre sous-vétement est fabriqué uniquement avec des
fils de laine choisis, et notre outillage pour la confection est e
plus perfectionné qui soit. Entrez en relation aujourd'hyj

méme avec la MAISON QUI VOUS AIDE,
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AU ROYAUME DES CHAPEAUX

roche de ros
lage dont I
teur du large
du modele

No 2 Forme en bougran re
blanche Haut de la calotte er

plumes s'achevant en queue de rat

met pointu en velours de Lyon noir. La

bande d'Irlande autour de la calotte,  Demi-couronne

s d'autruche dont les deux plus lor

par trois pluy

maintenues au bord de la forme par des glands en perles N
No 4 Nouvelle forme souple garnie de ruban et de
plume chenille, Revers en velours uni bleu bordé d'un cor M

donnet de velours hlanc

TISSUS ET NOUVEAUTES
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ROBES D’'ENFANTS

Qui assurent
un commerce exceptionnel

Nous confecti des vét du meilleur
genre, supérieurs en tous points & tout ce qui a
été fait de mieux en Canada Jjusqu’ici.

GRANDEURS
DE
DEUX
A
QUATORZE ANS

" PRINTEMPS
1912

No 520.-$18.00 la douzaine
Grandeurs : 8 4 14 ans
Parmi les caractéristiques de nos vétements, on remarque :
Des modéles exclusifs,
La perfection de P'ajustage,
La fagon soignée,
Les prix modérés,
Nos échantillons du pri ps sont pré és actuell t par nos No 518.-$21.00 la douzaine

voyageurs. Grandeurs : 84 14 ans,
v MANUFACTURES PAR

Flett, Lowndes & Co., Limited
RAYON DES VETEMENTS

142144 Rue Front Ouest, TORONTO

Représentant pour la Province de Québec: M. A. F. BLAIR, 47 Rue StJean, Québec.
.
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LE CHAPEAU NINICHE v forn

Certaines forn I t ' ) le i
temps, leur suce I
Niniche, En ci un modéle g yant et t pratiqu t pla !
our jeunes filles. 11 est en velours epingle 1 1 Y '
Ve ur nowr ¢t gare de t 1" "
erement frises et disg el " levant | '
1 Deux
rencontrer sur le dessus de la cal | - | ATT .
Construisez une forme cn 1 .
nerez les mesures suivante I |
Pour la passe . b
Entrée de teéte ' '
Devant 3
Entre le devant et le coté « : —
Cote droit
Entre le eote droit et arriere I Iy '
Arriere . '
Intre Varriere et e t 1 ( \ 1
Coté gauche 1 . |
Entre le ¢oté gauche et le devant ' " rement ha
Bord extéricur 13 | moi I \ it
Laitonnez la passe an rd et a Uentrée de la téte teux | ¢ 1 ' fille
La passe est releyée en arriere, & partir des laiton

droite et de gauche pour former un revers mesurant

Entre le coté droit et l'arriere s%4 poy
Arriere '
Entre l'arriere et le cote ganche

Pour la calotte ron

Cercle de base

Longueur de

Q‘!(,\\ sl

PN
/‘iﬂﬂlv&;\.'\:r@{Q o ;:‘

Laitonnez la calotte 4 sa bhase et intéricurement

sous le des

Tendez le tissu sur le dessus

passe et cousez les deux tissus, bord & bord, & points

et invisibles
Tendez ensuite le tissu sur la calotte en tirant sur le

droit fil du tissu et en formant, a la base de la calotte, des

érement le tissu Flégant mantean en Peluche Seal Alaska avee large col

petites fronces trés régulieres. Rentrez |

a Uintérieur de la calotte pour 'y fixer a grands points et hauts revers en Raton
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| Nisbet & Auld, Limited.

Nous Sollicitons
Vos Commandes de Réassortiment.

Nous attachons une attention toute
spéciale aux commandes envoyées par
correspondance et nous nous prépa-
rons a exécuter tous les ordres pressés
en augmentant chaque jour notre
stock de nouveaux articles dans cha-
cun de nos rayons. Les marchands
désireux de se créer la réputation de
toujours présenter les derniéres nou-
veautés dés leur apparition peuvent
donc le faire a bref délai. Nous som-
mes connus comme étant la principale
maison de Nouveautés, mais il serait
intéressant de savoir s'il existe une
maison détenant pendant la saison de
réassortiment un stock de marchandi-
ses de vente courante égal au notre,

RAYONS:

Lainages pour Hommes
Fournitures pour Tailleurs
Draps et Tweeds pour costumes de Dames
Toiles de ménage
Draps et doublures de soie pour fourreurs,

MONTREAL, TorontO, QUEBEC,
207 rue St-Jacques, 32 & 34 rue Wellington Ouest, 5 Bloc Parent.
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LA DENTELLE

impressio
lieu et dun
alors reprisente
es motifs e
Frangois ¢
l'avancement ¢
seulement |
meilleurs cisela
nous  apporiere entre
et la dentelle Renaissance, appelée dement Luxeuil on trés solide supporte bien le lavage
tenberg.—Clichés 1, 2 et 3 peut facilement reparer
Il se fant si heancony
métier appelé tambour ou carrean, mai
ficiles 4 excécuter, ont Uinconviénient de revenir
Une autre dentelle qui a sa place marquée an foy
amant le bean travail, c'est le file ol Ce

welles garnitures pour rideaus, convre-lit

A un grand effet artistigue, il joint une fa

cution que n'offrent pas les autres dentelles. (Clich

chée "
ces recherches s

crochet, de

la dentelle pag excellence pour Tameublement, Tre
de, facile & laver, durable, elle est toujours de mode et con
ve toujours sa valeur

La nomenclature des dentelles serait trop longue a décrire
en entier; j'ai parlé des principales, Tous ces travanx sont en
seignés a I'Académie Nationale de Coupe de Couture, 8o\
rue  Saint-Denis, sous la direction de e I'experience

Cuvert de 0 am. & 0 pm., samedi exceptd

CAMILLE NOUILLON

De P'Académic Nationale de Coupe ot de Couture

et des Arts Féminis

80A rue Saint-Den
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ASSORTIMENT
Pour le Commerce d’Automne.

Nous avons escompté le sentiment optimiste manifesté au sujet du commerce
automnal

C'est pourquoi notre stock est an grand complet. Nous avons en wains tout
ce dont vous avez besoin pour votre réassortiment.

Chapeaux ¢n beaver, en feutre mou et en velours Autrichion — Noir of
couleurs,

Nous recevons tous les jours des nouveautés en GARNITURES pour chapeaux,
en Goura, Morabout et Autruche naturelle. Malgré la grande demande qui
existe pour les Velveteens et les velours, nous sommes heurenx de vous annon-
Cer (ue nous avons en mains toutes les lignes désirables, en noir et en conleurs,
et que, malgré augmentation sensible dans ces lignes, nous avons maintenu
les mémes prix

SOIES COTELES PAILLETTES

Rubans de fantaisie et Satin uni large

Notre Rayon de

Garnitures de Robes

contient les derniéres nouveautés.

Commandes par correspondance,

Nous attachons i ce département une attention toute spéciale,
Ecrivez-nous avec confiance et vos commandes seront exécutées avee woin et
promptitude.

Printemps 1912

Nos voyageurs sont actuellement sur la] route
et vous rend visite i

DEBENHAMS <o LIMITED.

18-20 rue Ste-Héléne, MONTREAL.
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Costume mi-taille en cheviotte a deux tons. Un seul

revers ¢t bas de jupe en velours i cotes de nuance assortie,
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Indiennes de Crum

Indiennes du Canada
ET TISSUS LAVABLES

POUR LA SAISON DE PRINTEMPS 1912

Pour la saison de Printemps 191 2, nous présen-
tons des Indiennes Anglaises et Canadiennes.

Anglaises de deux marques, manufacturées par les célebres fabricants d'indien-
nes.—The Thornliebank Company de Thornlicbavk.—Le tissu prototype de
“Crum” qui est la marque d’'Indiennes la plus connue au Canada ; et la marque
“Challenger”, dont le tissu est légérement plus clair,sbien que d'aussi bon
teint.—Nons avons des indiennes canadiennes A tous prix.

Nous exposons également une trés importante collection de tissus lavables et
de Guingamp pour Robes en leurs dernidres textures, couleurs et dessins.—Des
¢échantillons de toutes ces marchandises seront entre les mains de nos voyageurs
d'ici quelques jours. Soyez assez aimable pour réserver vos commandes
jusqud ce que vous ayez vu nos €chantillons, dont la collection est la meilleure
présentée par nous au commerce jusqu’ici.

John Macdonald & Co., Ltd.

TORONTO
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LA CHAMBRE DE COMMERCE FRANCAISE DE
MONTREAL

La Chambre de Commerce Frangaise de M

le cours es travaux interrompus par la periode de W
Sa scance de rentrée a eu lien le 28 septembre. La Chambre de
Commerce Frangaise fait tous ses efforts pour faciliter les rela
tions commerciales entre la France et le Canada. Grace i elie
lattention des capitalistes frangais est de plus en plus tournee
vers notre pays. Aussi, nous pensons intéresser nos lecteurs en
yeproduisant le discours prononcé par le president de Ja Cham
bre, M. Reévol la e de rentree
Messicurs et ¢l collegue

Au moment de reprendre nos travaux aprés cette periode
de vacances, il mappartient d'adresser @ chacun de vous en pa
ticulier, a4 notre chambre et surtout i la France dont nous re
présentons ici les intérets, des voeux de prosperite et de su

A catastrophe gui vient d'aneantir plusicur centiaines e
nos vaillants marins, nous plonge les uns et les antres dans e
denil et remue dans n weurs de douloureux sentiments

it c'est pourquoi, avant de tourner nos regards sur
travaux 5 preoceupations qui nous attendent, notre premicre
pense re pour la grande famille frangaise si eruellement
CProNVEe

Votre burean a rempli son devoir en priant notre vice
consul de vouloir bien transmettre a M. e President de la R
publique et aux familles des victimes de la catastrophe de T'on
Jon, lexpression de notre sympathie profonde

‘Mais, messietrs, nous ne meriterions pas le nom de Fran
cais si nous laissions ce sentiment de trisiesse nous deprimer
D'autres que ne e catastr
phe des motif jer la place

qu'elle occupe

le malheur n'a it les coenr von
que s une cats de ce genre invite " s
rieuses, elle ne 15 etre une raison de
voms que les armements redoutables qui fous sont imposés par
le souci de la défense nationale sont des instruments délieat
et dangereux, meme en temps de paix, et si Faceident terrihle
que nous déplorons n'est malheurensement pas le premier, non
savons, pour I'a déia constaté, que jamais un accident de «
genre n'a arrété nos progres. Notre temperament nath nal «
ainsi fait que les revers stimulent notre ar leur et réchanffent la
ferveur de notre patriotisme

Si grave que soit la catastrophe de la “Liberté”, elle ne
peut autoriser personne a dire gue la marine frangaise est at

teinte dans sa force ni dans son prestige. A moin d'étre aveugl
par un parti pris, on est obl an contraire, de convenir que
la marine frangaise a reconqui moins de deux ans la pla
qu'elle paraissait avoir perdue, et yosante revue navale de T
lon, dont vous avez tous lu le compte rendu, a démontre une fois
de plus & ceux qui nous ohservent avee des sentiments divers, qut
jamais la France ne s'est micux ressaisie qu'a I'heure meme ou
ses détractenrs prédisaient sa décadence

“Nous ne devons pas oublier, d'autre part, qud cou des
sujets de tristesse, nous avons des motifs de nous réjouir o
d'étre fiers. Le «
ment des négociations diplomatiques an sujet de nos diffic ultd
marocaines. Nous devons étre heureux (e constater que ces
difficultés ont pris fin dans des conditions qui semblent donne
satisfaction a tout le monde; mais il nous sera bien permis
constater en méme temps que jamais le role de la France n
éé plus digne, ni son prestige plus_remarqué qu'an cours de ces
négociations. Le bon droit de la France et la puissance formi
dable de son crédit ont assuré une fois de plus la paix euro
péenne ef, & ne se placer qu'd ce seul point de vue, on peut
clarer que la France vient de monter encore dans Testime des
peuples

péches viennent de nous apprendre I'abouti

“Ft maintenant, messieurs, si nous tournons nos regards
sur le Canada nous gés de constater que heaucoup
de choses v ont chang opiis la derniére  réunion de notr
Chamhre. Le projet de traité de réciprocité avee les Ftats-Unis,
qui nous avait préoccunée et que nous n'envisagions pas d'un
oeil favorable, a éé réduit 4 néant par la_volonté du peuple
canadien. Le gonvernement lihéral qui occupait le pouvoir depuis
auator ‘e ane est remplacé par un gouvernement conservateur
Nous n'avons pas 4 nous prononcer en tant que Chambre de
Commerce sur des questions de parti, ni @ émeftre une apinion

quelconque sur des questions de politique pure Notre devoir
I e fous incliner devant le gouvernement de ce pays, quelle
que soit la couleur de ce gouvernement. Nous le faisons dail
Wirs avec d'autant plus de plaisir que nous sommes persuadés

que nous trouverons auprés du nouvean gouvernement un accueil
parfaitement bienveillant M nous certainement
contredits ni démentis par personne en hommage a |
haute personnalité de Sir Wilfrid Lauric ndant quatorze
mnces a presidé aux destinées du Canada

Au travers des Juttes politiques, le Canada pourswit son
essor Gconomigue, et nous avons des progres nouveaux et
onsiderables a enregistrer

tas plus tard qu'hier, nous avons appris que le monve
ment general du commerce maritime accuse de nouvelles et
Enormes angmentations

Les navires gqui ont accosté 4 nos quas representent

une augmentation de 113,340 tonneaux suf la méme periode
annee derniere,  Les importations s'élevent déja a 1,680,
2 tonnes contre 1,572,800 Van dernier @ pareille épogue

Ces résultats  sont dautant  plus réjouissants que la
considérablement enraye le trahe

gréve de Liverpool, qui

M. A.-F. REVOL,

Président de la Chambre de Commerce Frangaise de
Montréal.

pendant plusicurs semaines, pouvait faire craindre au con-
traire une diminution sensible dans les statistiques du com-
merce extérieur du Canada.

“Les récoltes de I'Ouest, qui restent le grand facteur de
la prospérité du pays, semblent avoir éte faites dans d'excel
lentes conditions. Nous savons par expérience combien il
est difficile, a cette époque-ci, d'apprécier an moyen de chif
fres précis les résultats exacts des récoltes, mais nous ne
pensons pas étre trop optimistes en prédisant dés mainte-
nant que la récolte de blé sera trés sensiblement supérieure
méme a celle de 1000 qui constituait, on le sait, un record,
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%@Q,WID)@% LORSQUE vous achetez les vétements

“Her Ladyship”, vous n'achetez pas

— des articles d’essai, mais bien I'oeuvre

de dessinateurs et d’ouvriers a la mode, des vétements
de l'originalité révée par votre clienteéle.

Faites-vous envoyez des échantillons,

The W. R. Brock Company (Limited)

!
!

{ MONTREA L,
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En évaluant a A ¢ ¢ e
1911 ' n ns en 1o
est pr "o en o 1 realine
\u 1 ¢ a "
nous pouvor 1 t ! itaux ira
gais temoigner « 1 Canada. L'ouverture de
Internationale ( ¢ pita frangai
role prop ‘ e qgue le jon
part, 1 ' ) treal i
rangal o) ! icats financiers et g
Y w les te Y ¢ mes Lres impo
ant parler do placee \ res par
wes du § Personng ! ir lat
ention T 3 ur le
Canada
) lierais m « ¢ satisfact i
¢ you ot j | i it
pendar es | i iigues e
part du gouvernes Ry Nos amis « "
\onsieur Fr \ ( n et M eur 1h
Iron ue je me | et
leur offrir, au 1 Chambre tout entiere
L'honorable juge ( les plus distingués et oc
ement des pl « embres adhérents, nows
nettr n e ! res ! felicitations pour
es | f | fiance de Sir
Wilfrid 1 i \ e ens si ent-etre re
tice @ ! | ! ! litig
le i \
1ém ! ! 1 i ' werdn \
1 t pr INLACE R
( iller du ( U I i de Frin l. R " «
nsul de | ol . Palee I'honnent
F.-C. Larivier T ( e de Comme Tn i
i le Tomtr J-A. 1} r | | \ § B
Prix Con 1. Ohatski, C. € i IR G L. Collinet
1. Du LT3 |
LES PROMESSES
1y a une « | cur ne doit jamais ou
jer: ¢'est d'observer @ la lettre ce qu'il a promi
1l est facile &4 w mmis-taillenr de dire par exemple,
pour ne pas laisser échapper une vente, qu'un complet sera
prét, tel jour, @ telle heure
Il se peut, lorsqu'il transcrit son ordre, pour envoyer &
Fatelier de coupe, qu'il soit réellement persuadé que le com
plet sera prét pour la date fixée; mais il arrive que V'atelier
est surchargeé de travail promis également a date fixe et qu'il
lui est impossible de terminer le complet pour le moment
demandd
Natutellement, le client compte absolument sur son

vétement pour le jour indiqué et s'il ne I'a pas il est désap-
puinté de ce manquement a la promesse qui lui a été faite
Peut-étre avait-il commandé spécialement cet habillement
m qu'il lui est impossible de remettre, Le

POUT une excursic
client peut, & bon droit, se montrer sévére et c'est & la mai-
son qu'il s'en prendra du tort subi; elle est plus & blamer
que le commis lui-méme

Lorsqu'un client fait une réclamation au sujet d'une
promesse non tenue, on doit en tenir compte seérieusement
et examiner la question judicicusement. Si la faute incombe
A un commis qui a fait une telle promesse, a la légére, on lui
en fera subir les conséquences, pour l'exemple

En pratique, il y a certaines plaintes qu'on ne peut pas
éviter, mais le manquement & une promesse n'est pas de
celles-la
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LE NOUVEAU SECRETAIRE DE LA CHAMBRE DE

COMMERCE,

M. WAL " vie “ né @ la tr
enviee de secr de la Chambre de Con erce du distn
de Montrea La Chambre de Commer du district de
Montreal est san ontredit une " Canadieny
Francaise des plus importantes d y n influence
fait sentir dans toutes les mdustrie, du MInerce
et de la fimance, Ses avi el nt ton rs ¢le re
cus avee faveur par les WY oir xquels
ils étaient adressés, et de fait, ancune entreprise publique,
ancune question  importante ne sont décidées  sans que la
Chambre de Commerce du district de Montréal n'ait été ap
pelée @ faire connaitre son opinion.  Son importance a eri
en proportion du développement constant et rapide de la
métropole du Canada, et aujourd’hui, elle compte an rang
des organisations commerciales les plus influentes.  Nous
devons dire que ses succes sont dis en grande partic au
choix judicieux de ses officiers, et nous n'avons qu'da consul
ter la liste de ses ex-officiers et de s officiers actue pour

nstater que ces personnes ont toujours €t¢ choisies parmi

les négociants les plus en vue de Montréal

Capt. W.-U. BOIVIN,
Secrétaire de la Chambre de Commerce du District de
Montréal.

Le choix de M. W.-U, Boivin comme scerétaire de la
Chambre, est une nouvelle preuve du soin qui est apporté a
I'élection des officiers, M. Boivin est tres connu dans le
ous

commerce, et jouit de la confiance et de l'estime de
ceux qui le connaissent. 1l fait partie de plusieurs organi
sations, et dans chacune d'elles, il s'est fait remarquer par
siireté de son jugement. 11 est actuellement président pro-

vincial, pour la province de Québec, de I'Association des
Marchands Détailleurs du Canada, Incorporée, et vice-prési-
dent du bureau Fédéral de la méme Association, 11 est éga
lement capitaine au 6séme Régiment.

Au nouveau secrétaire de la Chambre de Commerce du
district de Montréal, nous faisons part de nos meilleurs sou-
haits de succés, et nous lui offrons nos félicitations,
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COLLARS

MADE IN CANADA

VENDEZ-VOUS
LA MARQUE SUCCESS?

Avec Success, vous montrez & votre clientéle les formes les plus nou-
velles - en toutes grandeurs - (et coupées suivant les grandeurs).

Vous pouvez garantir Success comme étant meilleur que n'importe quels
autres cols vendus 2 pour 25c., en Canada.

Les cols Success vous parviennent en jolies boites, blanchis a la perfection,
préts a étre portés,

Parlez de Success & votre commissionnaire, il vous dira que Success est
plus populaire que n'importe quel autre col.

%W%W %’fm

Wontieal
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VESTON SAC A QUATRE BOUTONS.

L'¢toffe figurée par notre gravure est une cheviotte de
fantaisie. Le dos pincé @ la taille a une longueur de 3o,
pouces pour un homme de stature moyenne (3 pieds 8 pou
ces): la fente du milien gui a 9 pouces de long, est bordée
mbent naturellement et
ne sont pas rembhourrées.  Les devants sont confectionnés

d'une bande étroite,  Les épaules t

souples; le col est de hauteur moyenne,  Les revers ont 1y
pouces a U'échancrure et 8% pouces & hauteur du premier
houton,  Les poches inféricures ont des pattes qui penvent
étre rentrées ou sorties.  La poche de poitrine est hordée
La pigire simple des hords est a environ '4 de pouce. Les

manches sont terminees par une fente fermeée par trois houn

tons.  Le gilet fermant haut est a un rang de boutons, a 11
pouces @ louverture et 26 pouces de longueur totale.  Les
devants ferment avee cing boutons,  Le pantalon tombe na
turellement et est plutot court: ses largeurs sont de 19 pou
ces au genou et 16 pouces en has

Les mesures sont les suivantes

Mesure a laisselle Ol ponees
Longueur a la taille 17
Longuenr totale 30!
1ere mesure d'épanle 12!
20me mesure d'épanle » . 175
Mesure d'omoplate (y compris 1} pouce pour

la confection) 13
Poitrine N
Tailie 34
Hanches J0

Au point A, tirez deux lignes & angle droit
De A & B, mesure a V'aisselle, plus § pouce; G marque la
longueur de la taille; de C & D, 6 pouces; de A a E, 3o)% pou-

ces: Festaegale distance entre A et B, De Ba G, 1/3 du tour
de poitrine, plus ©2 pouce.  Elevez des perpendiculaires des
points G, B, C, D et Eoala ligne Al De C a H, 1 ponee;
formez le centre du dos de F a H et de H menez une paral
lele & CE. De | a ), 19 pouces; de ) & K, 114 pouce: de K a
L, 4 pouce; M est a mi-distance entre 1 et ] de MaN 3
ponces, Elevez et abaissez la perpendiculaire du point N

Le point R est @ égale distance entre | et N De RaQ,
114 pouce: €levez la perpendiculaire an point Q De Qa W,
112 du tour de poitrine; de H & 1% 5 du tour de poitring
\laissez la perpendiculaire du point P,

De A a8 6ig pouces. De S a T, 115 pouce
ligne AT, De A a U, 1/6 du tour de poitrine.  Flevez la per
pendienlaire UV, Tirez une ligne de VX et formez le dos. e
O a4y, s mesure de taille; de Y a 8, 1§ pouee Le point Z
Le point 1 est a ¢gale dis

Tirez la

est & égale distance de O et de Y,
tance de N et de K. Tirez la ligne Z-1 et prolongez-la pour
déterminer le point 2. De A a Vet de N d 2, mesure de Pais
selle, plus 1 pouce.  Tirez la ligne 2-G. De 2 4 3, 3% pouce de
moins que de V' a X, De 340, % pouce. Formez V'épaule
et 'emmanchure

Elevez la perpendiculaire du point 2 @ la ligne Z-1-2
Tirez 1a ligne YL et prolongez-la pour déterminer le point 4
De 4@ & 1/6 de la mesure de poitrine: de 2.8 6, 'y de la me
sure de poitrine,  Tirez la ligne 6-5 et formez Ja gorge. I

L 7, 114 pouce.  Formez le hord du devant,

De Y a 12, méme distance que de L a ), cest-a-dire 214
pouces: abaissez la perpendiculaire 12-13 De 19 & 15 et de
13 & 16, mesure des hanches, De 16 @ 14, 2 ponces; abaissez
la perpendiculaire 1417 Tirez la ligne 1716 et formez le
coté du devant,

De 17 @ 20, méme distance que de PP a ¥ De 10 a4 11,
/6 de la mesure de poitrine, moins 12 pouce.  Terminez le
veston

Manche.

o

Mesurez la circonférence de l'emmanchure et procédez
de la maniere suivante




26 TISSUS ET NOUVEAUTES

 ———————————
———— |

Demandez aux Mamans et aux
Papas ce qu’ils en pensent !

ONTREZ aux parents qui se fournissent a
M votre magasin, la plus nouvelle et plus
pratique invention de combinaison pour
enfants ... un sous-vétement n'ayant aucun des
défauts qui ont agacé les enfants et leurs méres
pendant des années.

Prétez l'oreille aux cris d'admiration
provoqués par ces sous-vétements ! Le
bon sens parle. Vous serez heureux
d'avoir en stock les marchandises de
vente rapide que sont les

Ancien Modéle — Nouveau Modéle

COMBINAISONS KLOSED.KROTCH

- WATSON

POUR ENFANTS

BREVETEES LE 17 JANVIER 1911.

Rien dans votre magasin n'est plus & la mode du jour. Rien ne s’y
vendra plus rapidement. Et bien que les prix les fassent s’enlever
furieusement, leur qualité est indéniable ! Voyez aussi, lors de la visite
de notre voyageur, les combinaisons Watson
Klosed-Krotch (marque de fabrique) pour hommes
et garcons (brevetées Janvier 191 1)... Toutes les

iés ont disparu; chaque détail de fabri-
cation est exécuté pour satisfaire I'acheteur. Voyez
les deux articles... ou vous manquerez de marchan-
dises que votre magasin doit vendre.

Manufacturing
Watson i

BRANTFORD, ONTARIO.

ONTARIO MARITIME QUEBEC
Edward Burns Co, J. A, Murray, A. L Gilpin,
117 rus Wellington Ousst. Sussex, N.B. 69 rus St-Pierrs,
Torento. Montréal.

NORD-OUEST : Bryce & Co., Winnipsg, Man.

Ancien Modéle — Nouvesu Modéle
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De la ligne de poitring

jours 1 pouce.  Appliguez la moitié

manchure en mesurant de Pentaille avant sous le bras jusqu’é
Pentaille I

arricre.  Puis dessin L i

Tirez une ligne droite du point A et abai ne perper

diculaire an point U De Ca K, meéme distay e de la

ligne de poitrine & Venta

Au point F élevez une perpendiculaire a AL
il y a toujours 1 pouce. De D a1 moitie de T mesure @
Paisselle, De Fa G, to pouce, Abaissez une perpendiculaire
du point | Le point 1 oest a misdistance entre Hoet G
Elevez une perpendiculaire du point |

De loa A

Ta distance d

de la mesure a 1% .
Mot lirez les "

K a L, 'y de
Gl et formez le dessus

CB donne la longueur d v omanch

La ligne
Péquerre aux point | et 1 et abaissez un perpendiculiire au
point 7l De 1 a I, largeur
ponce pour la couture

Ajoutez 45 ponce en arrondissant en S pour ke wde e

crensez de la meme quantité vers les points 4 et

CE QUE FONT LES FABRICANTS POUR AIDER LES
MARCHANDS-DETAILLANTS

Si l'on considere attentivement es changements, toute
fes améliorations gui s¢ sont @ luranit ces dernicre
années, on est surpris, irapp e e f les fabrican
pour aider les détaillants dans 1 ¢ lenrs produit

Le desir des fabricants de rendre pl wmode, plus pra
tigue le maniement des miarchan lises, pour en rendre la venie

plus aisée aux dv bitants lenr meéthode d'empague

1 rovolutionn

yauetages voluminenx
es dans des bo

muliiy

tage ; maintenant, plus

et encombrants ; les marchandis 0 oenvo

attrayantes, presentecs sous les dehor wreable

divers, suivant la nature du | Init e mwme, si certains Fexi

gent, de par leur forme, ) mt envelopp
Mais, la sollicitude du fabrica wour 1
d'une fagon peut-cire plus frappante encore

parement

intérets du debi

tant, se manmieste

par la varict des moyer il emiploie pou lui faciliter la

vente: 11 sure wn

lui fournit tout wn a timent varie, Ini a
stock comvenable e 1

chague modéle o chague taille; par

une publicité intelligente 1 du public sur ses

produits de fagon @ provoquer de la demande chez les mn
0 1

chands qui les détiennent ; il we de differentes manicre

i la composition des éalages de ses détaillants, leur fournissant
des enseignes lumineuses, ainsi que toutes les indications néce

saires pour les anmonces locales, 11 les approvisionne de feuill

réclames, de circulaires pour quiils puissent en laire une Tistri
bution constante;; il leur donve de multi explications, lenr
fait la démonstration de certains outils nouveaux ou autre
spécialités; il leur donne les moyens le fuire des exposition
fréquentes d'articles nouvellement crees, sp jalement dans la

il envoie des achete Temander

ligne des articles de monage
chez eux, tel ou tel article encore
une demande de ces nouveautés que les mar hands-détaillants

pen connu afin de provoquer

ne prennent qu'i regret parce que ces articles ne sont pas encore
d'un vente courante
Tels sont quelques-uns les moyens par lesquels les fabri

cants se donnent la peine d'encourager les ditaillants & vendre

leurs produits et & leur en faciliter I'ée ulement. Le mouvement

dans cet ordre d'idées s'accentue pro nsement et on découvre
journellement de nonveaux procédés ingénienx pour aider ainsi
le commerce. Les fabricants ont droit A ce fitre. & heaucoup de

reconnaissance.

Jupe en

Maodel

Jupe de gonre en

Maoddele

tweed

e

1

la

n

i

, Limited, 1

Tiraid militor

Limited, Toronto,

sronto.
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Cette page d'Articles de Cou et de Garnitures de Manteaux de grand luxe pour Dames,
reproduit tous les styles a la mode pour les ventes d’automne.

D.180 $15¢90

R. D. Fairbairn Co., Limited, 107 rue Simcoe, TORONTO.

Président : Rhys D. Fairbairn. Vice-présidents : F, J. Knight, W. C. Ciist.
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PARDESSUS D'AUTOMOBILE

1. eroii pa gravure est une cheviot
de Tamtaisi L lomguenr du mantean ponr
un lomme N ponces 1, est e 47
ponces. Lo ddos estosop Lt par un ph crens
naanmtent o CORture previy i les coutur les eotes ot
bowtonmant & dens honton Lo devamt est eron Cloamre
menté de denx plis crenx allant des derniers bontons jusgu’e
bas, Les epanles tombemt watore lement, Lo poitrime  mont
Bt Lo col pond csb maltenn an con par fae agrafe; i me
st ponees e ur. | | ont horde

Los mesurg it i dessn vetement coont
it
Mesure a Vadsel 0l pone
Longoeur a la taille W
Longuenr totih 47
1ere mesure d dpanl 5
20me mesure d'epanle IR
Mesvre donopl y eony potice pour la

Du point .\, mencz deus lignes a angle droits
De A i B, mesure a Taiselle, plus 2 ponee; de
A a D, longueur a la taille, plus § pouce;

Bac

pouce; de | de D a E,

O peng de A d FL tonguenr totales 1 est le milicn de la h
gie a1 de B A Goa/g de Ta mesure de ponring plus
ponce: clevez des perpendicnlaires @ AF des points G I,
1, | K.

De 1 a 11, ! pouee: menez wne Tigne de T a Het de W
mer lle @ 101, qui determong Te poane L Do La )
i ponees de Ja K, moitic du tour de poitoin de Ka b

point N est le milivn de la i

A M, § pouce; e
P elever o
éloyer ta perpendi

la ligne O

du point whaissez 14

I"a O,

point R est T

Be N a %3
perpendieulaire i PR Dy

ponces
poney

el re du point O T mihien

Be R o120 Maissez la pet

poe v point 12 Clevez el

i la ligne OB 20 ot

Ceei détermine les pomts

ndiculaire

wee, Clever et ahaissez Ta perpendicnliire
1, 1 ponee

A V. 0f ponces: de V a W
W, De A a Xo 16 du tour
e perpendienlaire du point X pour déterminer
la taill le
¢ point 4 est le milicw

tirez une W
Flever
1

e

PoiTing

Firez

ligre YZ e forwer le do e a2 it

la hgne Q2
34 ot prolengez la pour deter

point 3 est le milien e
de la Tgne 11
point 3

De Aay
Firez ta ligne §G; de 5 @ 6, @ powee de moins gue de

Tirez la ligne
of de ' d & premicre mesure d'épante, phis 1
ponee
YazZ Deba

du point 5 élevez T perpendiculair

pouce: former Vpanle et Temmanchure;

i la higne 35

De s i 8 106 du tonr de poitring ph ponee ; tracez wg
Pe 8 @0, 176, du tonr de poitrine, plus | poned

wrhe de ®a M

PDe s a 26 264

du tomr oo tracez la ligne de
e M 4 U, 31 porees, ainsi gue de 2.4 10

formesz le

P tring

et formez T gorge

Menissez une perpendiculaire da point 110oet
24 e passant par 14 e 244

Déeon

|

du devant, par la ligne L

)5, 1/% ponee de moins gque Te 1/6 du tour de poitring

pez wn petit '\
e 17 i 18 2 pouces
jusgqu'en bas ponr former le eite du devant. De 20 a 2

W point o
trez la ligne 2018 ¢t prolongez la

me

we distance gque de 20 4 230 formez le bas du devant
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L'INDICATION DES PRIX AUX DEVANTURES.

Pour les magasins ordinaires, il n'y a qu'une fagon dex
pliguer Vahsence de prix aux devantures: c'est la peur du
marchand de les faire connaitre

Craint-il done que cela devienne un épouvantail? Pour

quai?  Clest priver son magasin du principal élément de
vente, de Teffet le plus efficace. 11 y a certaines lignes qui

ne reclument pas cette indication: au contraire, ce serait un
pretre moyen pour attiver la clientéle,  Ce sont les articles
teux, tels que les vétements riches, les fourrures somp
tucuses, ote, |1 par exemple, malencontrenx d'indi

S quer le prix d'une robe de 150 ou 200 dollars; les amies de la
personne qui en ferait Pacquisition sauraient toutes le coit

de sa toilette

Aussi bien, la haute ¢l considére le prix comme une

se secondaire, d'oit Vinutilité dans les grands magasins
de modes ou autres, de marquer les prix des articles exposés
Mais ces magasins ne sont pas la majoritd

Pour les articles ordinares, le client, quelle que soit sa

sttuation de fortune, est le plus souvent influencé par le prix
est le prix qui le décidera @ acheter ou non. Clest plus
particulicrement le eas pour les articles de ménage on de

cwisine; la fer

1w dlintérieur qui est familiarisée avee ces

jets, s'arrétera a la dy

anture qui les expose et si le prix
i 8’y trouve indiqué est avantagenx, elle entrera dans le

magasin pour achet

Stovotre prix o est regulier, pourguoi hésiter a le soumet

tre anx yeux des passants 11 est un fait certain, ¢'est e
le commiergant qui sxpose ainsi ses prix, prouve par cely
croe qutil o' ancune crainte de la concurrence

LA FEMME DU MARCHAND.

La femme du marchand doit étre sa confidente, et cclui

qui dedaigne les comscils d'une bonne femme d'affaires, se

prive volontarrement d'une lumiere,

On ne se d

ute pas combien est préciense assistance

d'une femme dans le commerce, et c'est le cas de rappeler le
vieux dicton: “Denx tétes valent mieux qu'une,” Qui dong
t

¢ femmie peut étre intéressé & vous donner des

conseils l'extension de votre magasin, sur les nouvelles

unes i vous adjoindre et les méthodes & adopter? Un tel
appui ne saurait entriner a la ruine, bien au contraire, il co-

operera d'une fagon certaine a 'édification du succes, Com

ment cela? De la fagon suivante: Les femmes, de par leur
role, connaissent plus particuliérement ce qui compose con-

Procédes i | points o, M et nablement un intéricur, rien ne leur U||:||v.|u', elles savent
2 5t 1 Deo & & { en régler justement les détails micux que 'homme que sa
Formez Te bord dy 4 . S o & tar 3o; fonetion appelle la plupart du temps au dehors, et comme
od sading dist ) ) - e o ‘\ : ol ‘l" haoac elles ont observé chez elles, mille indications dans la tenue
que de M & 10 d¢ 2 o e ik 1 . wwencement de leur appartement, elles peuvent appliquer

leur observation perspicace, a

t commerce de leur mari, en

2 30, méme i de 11 4 ap Tires tes B se tenant au courant de tout ce qui 8’y passe l.:nlfrn\n?r du
m o A marchand doit se méler aux relations de son mari et si elle
Sk “““_(”" _‘. & .,“‘ " , ' ‘J' /“ ot - 1 vraiment des capacités en affaires, elle y tiendra sa place
Moater: 31 ponces S8 miflow B o siws e de § g et devie m]x:| une foree pour ln{, Certaines ventes, rrflams
v - ol marchés, d'une espéce plus délicate, ont souvent besoin du

34 4 Placez le d t sur une fenille de papier, marquez 1a

doigté leger d'une femme; elle donnera des indications, des
ligne de poitring

le § pouces les deux parties du d

avis aux commis, et ses conscils ne seront pas sans valeur.
mtde CaD o de HaJetde Aa D

Dans les moments difficiles, son affectueuse sollicitude sera

La ligne J-1 est en § i deenior Dotton; Ajousei un précicux secours et déterminera les énergies nécessaires
lors @ Ia ligne BEJ, 1 pouce pour arrondir et ajoutez éga a la lutte. Par sa douceur elle déridera le front soucieux de
lement 1] pouce 4 la ligne | ‘\ll O Pl oliontsl son mari et sanra lui donner du courage.

-~ ol i Bref, elle sera une véritable associée des bons et des
pé, la ligne FR) doit venir an-dessy EAH, ¢t un

mauvais jours, et par son influence modeste, contribuera au
succes commun.,
v

pli creux «

par 1a ligne TN
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LA FACON D'ATTIRER LES AFFAIRES

Soyez optimiste — Tenez votre magasin avec soin — Occu-
pez-vous de votre commerce
ces des fabricants,

Servez-vous des annon-

La maniere datvirer les affaires

un des prineipans
problémes de toute entreprise Conmers ale. Vous pouvez
posseder un gros capital et et doné des plus precienses
qualités, si vous ne savez pas les orienter, ce sera finale
ment Ja faillite, On aime les gens optimistes, CoUx g ccha
la v
e, sans so laisser rebuter, essayent de les
changer en réalité, Par contre, on déteste etre en rappont

fandent des réves et qui avec ce de volonté, du cou

rage, de V'énerg

avee des gens gqui voient toujours tout en noi

1 est désagréable, pour un voyageur de rencontrer ei
route de ces personnes qui se plaignent tout le temps o
racontent des histoires Tugubres: les affaires son nulles,
les récoltes

wquent de pluie, les fermiers sont désolés par

ce qu'ils n'auront pas de Leans foms
Placez vous sur le pas de votre porte, ot i tovs coax gut

vous font des gquestions a ce sujet, repondez o ablement

que les affaires marchent @ merveille, que vous en etes on
ne pen plus satic fait; parlez de prosperite clest aller & sa ren
comtre que de Pévoguer. Tmitez le voyagenr de commeree, on
estAl un gqui soit plus optimiste? il vons rend visite gaiement
comme sl vons considérait déja comme un client; impre
gnez vous de sa honne humenr et de sa mine réjonic.
Dites-mor un pen, est-ce que vous I remettriez des ordres

Sl ose lamentait ¢ vous disait que les vres sont mnlles,
gque personne ne vent acheter paree gne le temps est chand
et see et que les récoltes sonfirent de I'absence de phiic
Evidemment non, n'estce pas? Suivez Vexemple de votre
Lanquier, Vous avez pn remarguer qite maintenant, son hu
rean est bien en vue, sur le devant, tandis qu'il ¥ a quelques
années il était relégué i Tarriere plan, fermé a douhle tour

et vous trembliez de frayenr qnand vous aviez hesoin e Tni

canser pour obtenir le renouvellement d'un hillet A prisent
c'est tont e contraive, il se fait vn plaisiv de se mettre i vo
tre disposition, il vous rend visite amicalement @ votre pro
pre burcau, et s'intéresse vivement 4 vos affuires. Clest Ta
méthode nouvelle et ¢'est ce quon peut appeler de la “vi
talité”, le 1" tout
ce qui peut contribuer an développement de votre ville; ¢'est
1, e devoir de tont homme dans tonte société. Vous serez

ction™, Titéressez vous, passionnez vous g

pour quelque chose dans la prospérité de votre pays, et vons
y trouverez votre hénéfice, car 1a ol vous ne vendicz g

pour un dollar précédemment, vous pourfez ve dre jusqu'a

denx dollars, trois dollars et méme plus.

Prenez largement part i lactivité commerciale que pro

ys immigration de milliers de personnes,
Modernisez vos ma

voune dans le p

ins, renouvelez vos marchandises,

multiplicz vos enseignes, afin que vos clients puissent vous
trouver facilement sans étre obligés de vous chercher. Ren-
dez votre magasin intéressant, pour qu'il soit reconnu de loin,
Faites de la réclame dans les journaux de votre ville afin
que les étrang

re qui arrivent dans votre localité on dans
votre pays apprennent par cette voie votre intention d'entrer

en relations daffaires avee enx, Quelques-uns d'entre vous,
qui sont dans les affaires depuis plus de trente ans et sont
imbus de la vieille méthode, penseront qu'il est inutile de
faire de 1a réclame, Ce sont des routiniers. Que ceux (ui ont

cette conviction erronée, aillent voir les marchands qni dé
pencent de grosses sommes i

aire des annonces et ils diront
aprés, si ce n'est pas le produit quiils en retirent qui lenr
permet chaque année de faire de telles dépenses. Autres
temps, autres moeurs! Nous sommes i 'époque de la publi
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cité aussi bicn qwi celle des acroplancs ¢t nous devons nous

sOMmELTe @t ses exigences

Méthodes a Suivre

\ s natteindrez pas U SHCCEs, SOFEZ-CR COTEIR, STVOUS

WAz pas une orgamsation methodigue

Si votre affaire est trop minime pour pouyoir etre o
wisee, vendez la et faites Vacquisition d'une antre it plus
importante, Le temps n'est plns, ol un st ul homme pouvat
suffire @ tenir wne affaire et se considérey comme un ven
table commergant, 11 est indispensable que vous vous e
chargier de vos oceppations et vonféricz yotre antorite 3
dantres, vous voulez réussie dans toute Paceeption du
muot. Vous
trop pen; le public ne vous trouyera pas d'excuses et deser

vez avoir Podl @ ce guw'on wachete m trop, m

Lt votre magasin si vous o repondez trop sonvent Nous
manguons de tel article pour instant, Mmis Nous cn avons
en commande”, Que de fois avez vous entemdy cette ripo
se? Elle ¢
Pawt tout L

dinmetralement opposce an systeme aetm 1ol

s onter

re pour Péviter, Vous ne voudricz |

& traiter avee une maison dont les cnvols vous aecasionie
raient de perpétuels mécomptes et des déceptions continuel-
les, Par conséquent, =i vous voulez vous attacher vos clients,
il est indispensable de les servir rapidement et de ne pas
lewt donner cotte pittre exense de votre mangoe de marclian

dises, La prompritude est une qualite qui doit py “ider anx

affaires; whissez rapidement sur la question de prix, mais
sistez sur la celérité et sur la qualité,  Un négociant ne doit
pas avoir Vambition d'étre I marchand le moins cher de la

ville, mads il doit chereher & se faire la réputation d'étre le

plus prompt @ liveer et de détenir les meilleures qualitcs.
Gardez vous de faire de la réclome en piein hiver pour
les machines & fabriguer la eréme a la glace ot durant Véw

pour les fonrneaus n'en fates pas non plis pour les articles

de ehasse en dehors des saisons oun la chasse est onverte,
comme cortains le font, Chaque a ticle doit ¢lre annonee
dane s saison propre. Voild la vraie méthode

Si vons swivez Ta méthode indigquée, ecla vons permettra
de reetifier vos prix et de vendre vos marchandises an cours
du jonr, d leur juste valeur, tout en proportionnant yos frais,
en prenant pour hase les ventes de 1a précédente année. Cer

ains dentre vons seront surpris dapprendre que quelques

marchands w'ont pas chang

lenrs prix depuis une période de
plusicnrs anmées, mi modifié Te tanx de leur hénéfice!

La Coopération

Lo fuhricants emploient chague année des quantités d
papiey ot d'encre pour aider les marchands & faire connai
tre leurs produits sur le marché, Des eentaines de mille pias
tres sont payées aux artistes et anx imprimenrs ponr 0
a

déerire les qualités et les représenter d'une fagon avi

gense, Avez vous si profiter de ees occasions de faire une

réclame A hon compte ou bien avez-vons jeté an panier les
prospects qui vons étaient adressés ot relegué d'un geste
de mépris, derriére votre comptoir, les ableanx-réclames,
comme on le fait trop souvent? Ne communiquez-vous pas i
vos fabricants quelques-umes de vos idées capables de vous
aider @ wéduire vos clients? Beancoup dentre enx ont un

département spécial pour la réclame et ne demandent pas

micux que weillir votre avis et de vous donner satisfac
tion. Dans les aff
poursuivent le méme but: gagner de P'argent pour se pro-
curer le plus de plaisir possi Te plus de hien-étre en de
1. et ils éprouvent une réelle catisfaction quand
fes marchands répondent cordialement a leurs cfforts et les

ircs, les fabricants comme les vendenrs,

hors du trava

sccondent de Teur micux.
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Votre Magasin peut faire un coup de Maitre
avec cos

Montrez
ces jolis
Sweater Coats
a la vitrine de vo-
tre magasin et vous
ferez rapidement de
grosses affaires derriére
vos comptoirs. En effet le
Pen Angle Sweater Coat sur-

passe en style, ajustage et confec-"
tion tout sweater coat jamais imaginé.

par le procédé

PEN - ANCLE
en laine de premier choix
ils charmeront les dames.

Utiles et jolis, les Pen Angle Sweater Coats feront cer-
tainement faire un brusque saut a vos affaires. Voyez nos
échantillons et vous saurez qu’ils seront aussi vite vendus que vus.
PENMANS LIMITED
UNDERWEAR

HOSIERY

PARIS, CANADA
AND SWEATERS
Notre voyageur prend votre chemin !
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LE BON PATRON. — LE MAUVAIS PATRON.

Quand Pan dernier je revins ' Europe
sence de plusienrs annces, je voulus aller serre
deus tls d'un de mes hons amis,

ires une ab-
la main aux
Je n'avais pas oublie que,
prosgu’i laveille de mon depart, Jean et Frangois Garnier
avabent entrepris le méme commerce, chacun d'eux a som

Propre compie

e trowvai Jean installe da

18 un supgrhe magasin qui, par
Pactivite et le nombre de son personnel, ressemblait & une
ruche dabeilles: Frangois, an contraire, dirigeait, dans un
tres mndeste local, deux commis & Vair renirogne,

Surpris de cette ditfiérence, car je savais que les deux
froves avaient commence les affaires & la meme épogue et
avee un capitad egal que Teur pere leur avait laissé par testa-
ment; dautant plus surpris, que le quartier ¢hoisi par Fran-
cuis e paraissait plus favorable que celui de son frére, je
formations, ¢t les renseignements
que jobtins me donnerent explication du mystére,

pris discrctement des

Los employes de Jean ne se seraient pas jetds an fen
pour Tui, car cette maniere de parler si souvent employé
temps jadis est bien tombee en désuétude @ notre époque de
positivisme.  On ne trouve plus guére de gens disposés & se
jeter dans Tes flammes pour leur prochain,  Meéme dans les
Indes ot Tes femmes se rendaient avee résignation au biche
quand leur scigneur et maitre avait rendu Vame, elle
fusent anjourdhui avee obsti

ser

ion @ ce supréme, mais inutile
Les employés de Jean vouaient a
Jeur maitre un attachement moins théatral, mais plus efficace:
ile considéraient ses intéréts comme les leurs et les deéfen-
daient avee apreté. Rien ne lear coitait pour lui faire plaisir,
Cous de Frangots, an contraire, regardaient leur patron com-
me un tyran et le eraignaient, mais ne Vaimaient point,

temoignage de tendresse,

Jean choisissait ses employés avee le plus grand soing il
ne les obligeait pis @ se lever an chant du coq pour les gar-
der & ne rien faire jusquan moment des affaires, mais il exi-
wenit deux avee fermeté quiils fussent arrivés ponetuelle-
ment ans henres raisonnables qu'il leur avait fixées, 11 savait
rdonner les fautes venielles dues @ leur inexpérience on d
la legereté de leur dge; mais il se montrait inexorable anx
caracteres incorrigibles,

L'on me raconta de lui le trait suivant. S'¢tant un jour
apercu gu'un de ses commis le volait, il le fit comparaitre
devant I Apres avoir d'abord energiquement ni¢, le mal-
heurenx jeune homme, pousse dans ses derniers retranche-
ments, finit par avoner sa faute.  Son patron, calme et maitre
de lui, exposa froidement an conpable les conséquences de
con acte; il Ini montra toute la bassesse du vol, et les chutes
dans Tesquelles tombiera successivement un jeune homme qui
anra succombé une premiére fois; il fit appel i son bon cocur
ms sentiments, et lui déclara que, pour cette fois, il
consentait @ ne pas briser son avenir et @ ne pas jeter le
déshonnenr sur sa famille, 11 ne le livrerait done pas ala
justice, comme d'autres le feraient & sa place; il le garderait
méme avee lui, mais avertissait qu'en cas de récidive, il

et i se

wanrait ancune pitic pour lui.

Le malheurenx allait se retirer tout confus, quand son
patron le rappela, et lui demanda quels avaient été les mo-
hiles de som acte: “Le besoin” répondit-il.  Le pauvre hére
ne gagnait en offet que $30 par mois, et il était marié. Son
patron rcfléchit un instant: “Eh! bien, dit-il, pour que vous
wayez aucune excuse, si jamais 18 retombez dans le crime,
je porte vos appointements i $50 par mois. Mais songez que
je vous surveillerai de prés, et malheur & vous si vous trom-
pez ma confiance.

La legon porta, et le jeune employé devint un trés hon-
néte homme, et le plus consciencieux des employés.

Jean Garnier sévere, mais juste, donnait i ses surbor
donnés Pexemple de la fdélité an devoir
venait s'asseoir @ son burean a la méme heare que son comp
table, Cest @ peine 8%l saccordait chague annde une se
maine de vacances,

Chague matin il

Mais, s'il ¢tait sévére ponr ses cmployes, d'un antre cote
il se montrait pour cux, dans la vie privee, un veritable pere
de famille, 11 sfintéressait @ leur sort, @ leurs affaires per
sonnelles, Teur dommait de bons conseils,
noms de leurs enfants, quil encouragea
casion,

inaissait les pre

t oot plagait a P'oe

Dans ses relations avee le public, il recevait avee la
méme amenité clients et fournisseurs; dune huheor tonjours
égale, il ne renyvoyait personne grossicrement. 11 repondait
dans un délai raisonmable @ toutes les lettres gquiil rec
et quand il avait donne un rendez-vous d's
@ Pheure fixée, ef surtout se gardait bien 'y manqguer.

res, il y @

Frangois, au contraive, 1raltait ses connnis comme des
mercenaire il an crn déroger  sioune senle  fois
i avait cansé  familierement  avee  cux. 11 arvivait @
son burcan tantot @ une heonre, tantot a4 une autre, de
sorte gue souvent un client, fatigue de Pattendre, partait et
ne revenait plus, A tont bout de champ il sabsentait, tantot
pour passer quelques jours a la peche ou i la chasse, tantot
pour se promener i New-York oun aillenrs.

Entraitiil dans son magasin? - Les commis guettaient ses
premicres paroles pour voir 41 s'etait leve de bonne ou de
manvaise humenr, s savaient gue, s ce dernier cas,
Cétait la bourrasque pour toute Ja journcée: alors, avee on
sans raison, c'etaient des reproches amers, des paroles gros
sieres qui tombaient comme la grele,  Convaineus que lenr
zele s aussi mal récompensé que Uindificrence et la pa
resse, ils ne prenaient aucun goint a leurs Dans
ces oecasions, in commis-voyageur entrait<il pour
offres de services, il éait regn comme un chien dans un jen
de quilles, et bien entendu, en revanche il ne se genait pas
pour répandre partont si IMauvaise impression. sur e carae
tore de I

cenpations

ange

Mais ve qui fait toujours le plus de tort @ Frangois Gar
aier, c'est sa maniere de traiter avee les hangues, |1 Tui arvive
maintes fois de signer un chéque alors quiil n'a pas de fonds
a la bangue, et d'aller ensuite en déposer fe montant, ce qm
est @ moitié mal, Ce gui est ave, clest qu'il signe par
fois des chéques qui sont refusés. Voyons le tort que cette
maniere d'agir canse & une maison de conmerce,

Mus g

Frangois donne un chéque irenier Freres: sa signature
west pas honorée,  Grenier Freres teléphonent i Frang
qui s'empresse de se mettre en v wle. Mais il n'en est pa
moins vrai que vingt personnes peut-@ire savent qu'il nlavait
pas assez de fonds @ Tui pour le paicment de $100 on de $200;
les chefs de la maison Grenier Frores, leur comptable, leur
mptable, peut-étre aussi le jenne homme qui avait
présente la signature i la banqgue; les quelques employes et
e gérant de la hangue avee laguelle Grenier Frérves font ai-
faires; enfin, Te méme nombre d'employés de la hangue sur
laquelle Frang tiré son chigue.

assistant-c

Rien n'attaque awtant le crédit d'une ison, Qu'en
suite, & un moment donné, Frangois ait besoin d'escompte, le
gérant de la banque qui expose si requéte an burean de di-
rection est obligé d'avouer que pariois Frangois a j des
effets, mais non sans tiraillements, et sa demande est repetée,
Un commergant devrait toujours, pour ne pas €tre pris an
dépourvu, conserver dans sa bangue une réserve proportion-
née a son taux d'escompte,  Ainsi, par exemple, il a $10,000
descompte, sa réserve devrait toujours se maintenir i@ 400
ou 500 dollars,
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Vendez ces Chemises Mi-Régates

Et Augmentez le Prestige

de votre magasin!

AVEC ces élégantes chemises Mi-Régates en stock,
il vous sera facile d’entreprendre et de continuer de meil-
leures transactions qu’avec n'importe quelle autre li-
gne.

Les Chemises Mi-Régates sont désignées pour combler tous les désirs
des clients difficiles. Assez empesées jusqu’au milieu de la longueur
de poitrine pour donner une apparence élégante, mais avec suffisam-
ment de légeéreté pour assurer un confort parfait, ces chemises sont
tout aussi confortables et beaucoup plus habillées que toute chemise
a devant souple.

Notre stock est en mesure de remplir soigneusement
vos commandes de renouvellement.

The Williams, Greene & Rome Co., Limited.

BERLIN, ONTARIO
Manufactures a
BERLIN ET HANOVER, ONT.

TRADE “
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QUELQUES CAUSES DE SUCCES.

Le succés auquel atteignent souvent les commercants-détail-
lants provient du respect qu'ils ont de certains prin-
cipes fondamentaux dans leurs relations avec les
clients.

\ous
comment certains magasins ont pu arriver i une telle
périté et tenir constanument o prefiier rang |
s'exprime par cette question :
En d'autres termes, quelles
atteindre un si haut échelon ?

Sans entrer dans le détail du sujet, nous pouvons indi
quer brievement trois ou quatre principes qui ont guide ces
magasins, principes qui se trouvent en quelque sorte on
marge de leur ligne de conduite et qui, bien que paraissiait
secondaires, leur sont un precicux concours.
témuignent de la part des p
d'une profonde connaissance de la nature humame et leur
fine observation leur prouve, gue ce qui parait 4 cerians de-
aillants, une bagatelle, est souvent un factenr nnportant
pour gagner la confiance du public.

Prenez, par exemple, la guestion des retours faits par
les clients et qui fréquemment, leur sont une
vexation. Le marchand, au lieu de faire paraitre un mecon
tentement de mauvais aloi et de sacharner @ vouloir faire
accepter la marchandise retournce, s'incline devant le refus
du client et cherche a l'expliquer. 1l ne slarréte pas i la
contrariété qu'il peut ressentir de constater gqu'une vente
qu'il croyait faite, ne l'est pas du tout ¢t que peut-clre meme
si larticle est détérioré, cela deviendra une perte; non. Son
observation va au dela de ce simple fait et tente d'en tirer
une legon. 11 s'informe auprés du client de ce qui a motive
son meécontentement et, pour ne pas le perdre, lui offre une
compensation.  Ensuite, partant de ce fait, que si un client
a été mecontent de tels articles pour telles raisons, d'autres
peuvent le devenir par la suite, il prend les dispositions ne-
cessaires pour supprimer larticle incrimine et prévenir de
nouvelles réclamations @ son sujet. En un mot, tous ses
efforts tendent a ne livrer que des marchandises irrépro-
chables et c'est pourquoi, dans ses achats, il s'inspire tou-
jours de cette devise: “La qualit¢ avant le pri

De méme, dans le choix des aides qu'il s'adjoint, il ne
prend pas ceux qui lui semblent le moins coutenx, mais sont
incompétents; son choix s'arréte i ceux le micux payes, mais
qui sont aussi les plus capabl 11 diminue ainsi les risques
d'avoir de ces commis €cervelés qui donnent au client une
idée exagérée des merites et de la valeur des articles.

De plus, tandis qu'un négociant mesquin désapprouve le
commis vendeur, qui, ayant épuisé tous se efforts 4 vendre
un article ne répondant pas exactement au besoin du client,
lui indique gracieusement le magasin ou il trouvera cet arti-
cle spécial, le véritable négociant, engagera au contraire scs
commis a donner, le cas échéant, cette indication, avec enm-
pressement; cest obliger un client et il s'en souviendra.
Comment, d'ailleurs, un patron peut-il demander d ses com-
mis d'étre sincéres avec lui, s'il leur apprend & dire qu'ils
ignorent une chose, lorsqu'ils la savent parfaitement.

La perfection n'est pas de ce monde, et il est bien certain
que, malgré toutes ces précautions, le marchand capable ne
pourra cependant éviter de perdre par hasard quelques clients.
Mais, en général, dans son éta blissement, ou la considération et
la courtoisie sont de régle, si un client fidéle éprouve, une fois,
un mécompte ou est mal servi par un commis, il n'en gardera
pas rigueur & la maison, car il sait quelle fait tout pour éviter
de pareilles choses.

Si un marchand-détaillant applique ave: une compréhension
intelligente ces principes a son magasin, il verra s'accroitre se:
affaires d'une fagon constante et durable, ses progrés seront
siirs, quoique peut-étre moins bruyants que ceux de quelques-uns
de ses concurrents.

une masse de commergants se demander
pros

voyez
lewr Clonnement

* Mats, comment do ¢ ont-is it
mélhodes ont-ils wlopides  pour

Ces principes

sprictaires de ces magastng

source de

3Sa
UNE LOI TENDANT A PERMETTRE D'ACQUITTER

LES CHEQUES REFUSES POUR INSUF-
FISANCE DE FONDS.

Les

maints

de détaillants dont les membres ont
par les chéques  impayes, de
vratent bien se procurer la copic de la loi en vigueur dans
Fétat de Virginie @ ce sujet, et en prendre Jes statuts comm

associations
ennils oecasionnes

hase de leur propre régle de conduite.

A différentes reprises, des cfforts ont GLé tentes pour
diminuer les pertes dues @ l'acceptation de chéques en pae
ment. ¢t dont certains revenaient de la banque impayes.
Beauconp de cos pertes et de ces désagrements sont dus

fait, que, sl est ais¢ de prowver la mauvaise foi d'un
1y er comptant une marchandise, remet un
naque onn il n'a pas de fonds, par contre, il

A

client yui,

chegue sur une |
est difticile de prouver Uintention frandulense d'un client gui,
pour payer a terme, tire un cheque sur une bangue o il a un
compte infericur, an moment de Tachat, & son montant.

Faats ont promulgue des lois pour faciliter les
PUursuites Contre cenx gui sont coupables de frandes. Dans
MEtat de \irginie notamment.  Les hommes chargés dans
Jes ctablissements de certaines villes de s'occuper du eradit,
ont ¢tabli une |
cheques. Une des caracteristiques saillantes de cette loi de
\irginie, est d'établir immédiatement si, oni ou non, Pinten
tion de fraude, dans le cas d'un chéque impay¢, est évidente,

Pour protéger le tivenr honnéte d'un chégue, qui n'a pas
cu Vintention de tromper, la loi lui donne, par un avis prea-
lable, le moyen dlacquitter le montant de ce cheque, et ce
n'est que si cet appel n'a pas d'écho et si le tireur ne fait pas
ce quiil peut pour payer, qu'il sera poursuivi aux termes
memes des statuts,

Depuis cette nouvelle loi, dans I'Ftat de Virginie, il est
établi que la majeure partie des chéques retournés avee la
mention “fonds insuffisants” sont couverts dés le p ier
Quant aux rares tireurs qui ne xéeutent pas, ils sont

Certains

qui réduit considérablement les mauvais

avis

poursuivis rapidement et avee succes.

LA RICLAME NE DOIT PAS CONTRAINDRE LI
COMMERCANT.

Le chef d'une des plus grosses agences de publicité du
Canada faisait remarquer récemment que 80 pour cent des
ventes étaient amenées par la marchandise elle-méme ct 20
pour cent par les annonces, Le fabricant qui se sert cons-
tamment de la réclame peut confirmer la justesse de cette
proportion

La reclame, o fois sur 10, n'a pas pour but de “forcer la
demande™: son objet est d'établir un courant de vente, et
dentretenir un débit suifisant.

Les solliciteurs d'agences sont trop portés a faire mi-
roiter anx yeux du négociant le nombre incroyahle de de-
mandes que lui attirera tel article, ce n'est la qu'un procéd¢
ponr décider le négociant & en garnir son magasin; il n'en
est pas dape et le résultat d'une pareille tactique n'est pas
brillant, Le fabricant qui agit de la sorte sera fort désap-
pointé, lorsque ses agents lui rapporteront que le commer-
gant semble se soucier fort pen qu'il ait dépensé un millier
on un million de dollars pour faire connaitre son article,

Celui qui fait de la réclame et parle de contraindre le
commergant & faire ceci ou cela, connait hien peu la nature
humaine et, & coup sir, ne comprend rien au but de la ré-
clame &'l préconise une telle maniére d'agir. 11 n'y a que
trés pen de privilégiés qui puissent se permettre de dicter
leur volonté aux détaillants: ce sont ceux dont les produits
sont universellement connus,  Encore serait-il intéressant de
savoir ce qu'il feur en a cofité pour arriver a ce résultat et
les millions qu'ils ont dit jeter dans le goufire de la publicité
pour se permettre cette attitude.
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Quelques nouvelles lignes de¢ [a Maison Sanderson

o

| . o
CLLiiine®

Iy

Rouveautes pour Moél en 3

abots, Ruches, Doilettes, Mouchoirs,
Oe styles un pbeu avances,

12 - §3.00

500 - $2.25 520 - 87.50 521 - $6.00 507 - $4.00
——————

Sanbcrson's lilllitCO, = 66 =¢8 rue Wellington Ouest,

Toronto, Canada
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LA SCIENCE DES AFFAIRES

1 ¢ nee 1
enee ( x
) oy { § ccher )
‘ | \ urir | 1 listances
rt. La nee a remplace
| ¢ ens de |
) r nd ¢ de Phistoire du
nde, a [ " par la n
Nous ne 1 qu'an début de la grande évolution de
homme, qui ar he s¢ r i la Nature et apprend a
re en har \ « nature Uy and avenir
uvre devant 1 us ns plus avant
lar \ ence 1 1 montre le chemin
Ma 1 e la Certains hommes d'affai
re emblent penser gt t n'appartient qu'aux profes
de es: mais Spencer donne une trés simple ¢
finition du mot science C'est, dit-il, une connaissance of
' anisée Clest V'expérience systématisée, réduite @ une loi
‘ natt relle I'rencz | fuits, les veri
‘ bran he donnée de la pensée, d
¢ wssificz-les, et vou science
l L'homme d'affaires, de jours, devient un homme de
| ence. | en les affaires est jet le plus fascinant
qui « parce qu'il compor ience de la formation de
1 ctablissement des affaires, de la construction
des les et du développement d'une nation. \ yons quels
nt les princiy | v lesquels repose la con
truction d'une vil
D'abord poury ( ' i personnes sont-elles
réunies dans ur le savoir en
at ce quielles font, Ces g igées dans
les affaires, dans la fabrication n des mar
vandise ans lady i se livrent

libérale, et

jui ont d'autres

upations dépendent des premic
La pr tion la manufacture a fait des pre 5
énormes dans les quelques derniéres années, Llapplication
de la machmer et le systéme ont produit une

n qu'il ne sagit plus de la quantité, de la qualité

et du prix des marchandises pre duites; le y léme est eclui

antités

de leur distribution sur une bhase

uffisante 11 est vra le |

est trés important d cette partie des affaires; mais on ar
rive rapidement A sa solution. Clest une que stion d'éduca
tion que nous trateror plus tard

Quand on examing la question de la distribution, on ¥

principales — ceux qui recherchent les

trouve deux clé
Parmi les premiers

aros, "homme aux spécialités et le pro-
arcourir le pays

affaires et ceux qui les attendent venir

sont le marchand en
Ils emploient des hommes pour
de clients pour leurs produits. Le but de
volume des affai-

ducteur
i la recherche ces
d'augmenter constamment le
sans cesse leur champ d'action et

et & la ville quils représentent

hommes est
res profitables, d agrandir
d'apporter & la compagnic
leur part raisonnable du commeree

La science de la vente.

la ville dépend d'abord du succés de ses

Le succes de
de ces derniéres dépend de

maisons d'affaires. Le succés

leur organisation, dont la base est le département des ventes

leveloppement de la ville de
pend, apt ! endeur, ¢ est grand ter
( ‘ iffai t pte de la n it
| ter les lumicr cnce sur cette por
nte 4 o
1 « ' ¢ de Vinvent  vouln gque d
n mees un f i rénnic \
ifid rrange Yt Juites @ 1 !
La science de la vente étant organ ns ce gue
v révele cett ne | Ore tout le monde com
prendra que le succes nest 1 4 la chance, mais est le
resultat naturel e en ni ve les | natu
' qu ) wprendre et appliquer, 'l e veut

L'établissement des affaires.

amerce dépend du volume
n

Le sueed

d'affaires pr

wssure, lequel dépend, @

wu public ache

tour, de la confiance que la maison inspire
teur, d rd dans son administs N, puis dans ess mar
chandises et enfin dans ses employe Fout employé venant

iom de fortifier ou de

en contact avee un client a une

détrnire cette conhance
Cela est particuliéreme de cenx qui cupent
di la vente, L du vendeur dépend d'a
" titude ereer ot maintenir la nhance
elle-ci est i 1 personnalité du vendeur, et cette
personnali des facultés mentales et des qualivés de
ndividy re de I'h ¢ se développe comme
es facultés et ses qualites

canté est le résultat du développement physique de

quatités mentales

I'homme travaillant en harmonice ave
Le résultat naturel du de ¢l cment du rps et de facul
wés mentales, est la force de persuasion qui induit le public
cheter ce que le vendeur lui offre a pr fit. Cette force de
rla ix, le geste, ete, et In

persuasion est representec pa ’
résultat, le vendeur

pire et maintient la confiance; comme
wssure la clientéle la plus profitable. Suivant la manicre
dont ces qualités sont développées chez un homme, celui-ci
est qualifié pour la vente, | ini m ou la direction
La en nous révele que qu ceteurs figurent dans
chaque transaction: le ver leur, ¢ les marchandises a

endre, la melusion de la transaction cest-da-dire la vente

elle-meme
Les vrais vendeurs ne sont pas simplement ceux qui
derriére un comptoir; le personnel

voyagent on g restent
e, & partir du président

tout entier de la maison de commer
jusqu'a Uemployé le moins payé, fait partic de 1
vente Le travail de chacun

yanisation

composite de la influe sur la

affaires qu'est le profit Par con

partie trés importante des
efficace et le travail fait en

séquent, plus lorganisation est
harmonie, plus le succés de la maison de commerce est siir;

de 14, nécessité de développer le caractére et la sant¢

Le client.
L'homme d'affaires doit apprendre a micux comprendre
humaine. 11 doit étudier avec
leurs habitudes, afin de les

la nature soin les divers genres
d'indivudus, leur tempérament,
comprendre et de micux agir ¢n harmonie avec la loi de

non-résistance.




40 TISSUS ET NOUVEAUTES

Regardez cette  Sensationnelle

TOQUE
TRICOTEE

S'il est un modéle qui sort de
I'ordinaire, c'est certainement

LA TOQUE

de la marque enré-

gistrée

BEAVER.

Elle est faite en toutes les 'cou-
leurs, de toutes les formes po-
pulaires. Notre prix modéré
vous permet de la vendre avec
grand bénéfice.

Nous sommes 4 méme d'exécu-
ter les commandes rapidement.

ESSAYEZ-NOUS.
R. M. Ballantyne, Linited

STRATFORD, . . ONTARIO.
Représentants a Montréal:
Messrs J. E. PATTE et A. MALO,

Chambre 38, 204 rue St-Jacques.
Tél., Main 7343,

Les Gants de Peau
DE PEWNY

donneront un nouvel essor a votre
rayon de gants,

Ecrivez pour nous demander des échan-
tillons de nos gants de peau fine pour

dames a $9.00 et $11.50.

Ce sont certainement les meilleurs ar-
ticles que puisse offrir une maison du

Canada.

Greenshields Limited

MONTREAL.

KCOATEDKLINEN K

COLLARS

t  Marchand,—
Sonlentll \lllln"cku
i qui vous soutient-par
ticulidrement quand il peut
fournir de mellleures marchan_
dises,

LES FAUX-COLS KnrrKncK

sont veudus au mime prix i tous les marchands,
Tis sont vendus au méme prix tous les marchands

Aucun d'eux ne peut acheter les Faux-Cols K""K'“K

A meilleur marché que soit

fait d'une seule douzaine ou par lots de mille douzaines. — Aucun

marchand ne peut vendre les Faux-Cols K."K.‘OK au rabais.
Vendez les Faux-Cols KurrKncK et vous satisferez votre

clientdle

Faits au Canada par
Parsons & Parsons Canadian Company
HAMILTON, Ontario,
Envoyez v -mhn 1és maintenant
e la Py de Quibec

J.R DWANE 329 St. Jlequu. MONTREAL.

17
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De fortes sommes d'argent sont perdues chaque jour
par incapacité d'hommes engagés dans les affaires a adap-
ter leurs facultés @ celles du public, La science indique les
moyens de micux €étudier les gens.

Les marchandises.

La science a révelé la nécessité de connaitre plus exacte
ment les marchandises offertes en vente, Le vendeur doit
pouvoir analyser ses marchandises afin de deconvrir les qui
lités qui peuvent aider a leur vente; les disséquer mentale-
ment, trouver toutes les particularités gui peuvent faire im-
pression sur 'esprit du client; il faumr alors qu'il étudie la ma-
niere d'expliquer ces particularités logiquement et avee con-
viction. Le monde est fatigué de n'entendre que des phrases
creuses n'ayant trait qu'aux prix; il demande qu'on lui cite
des faits intéressants sur les marchandises, il s'appuie pour
cela sur le principe qu'un peu de logique vaut micux que des
quantités de paroles.

Le vendeur devrait étre un consciller expert et connaitre
ses marchandises assez & fond pour faire comprendre au
client qu'il a tout intérét a faire un achat,

La vente,

La science révéle que la vente est une chose purement
mentale, que c'est le résultat d'une opération de 'esprit, que
V'esprit du client doit passer par quatre stages avant qu'un
achat soit fait.

Le premier stage est l'attention. Le client doit étre at-
tiré vers larticle & vendre. 11 doit ensuite s’y intéresser,
puis le désirer et enfin se résoudre & l'acheter. La valeur du
vendenr dépend entiérement de son aptitude & créer ces
quatre phases dans esprit du client.  Certains hommes d'af
faires reconnaissent ce fait et sont @ méme de créer avee
succes ces conditions mentales dans un grand nombre de cas,

L'esprit de I'homme travaille entiérement suivant les
lois naturelles, et la connaissance de la maniére dont il fonc-
tionne permet au vendeur d'opérer une vente, De plus, il
faut satisfaire les clients afin qu'ils forment I'anncau d'une
chaine sans fin composée d'autres clients satisfaits, Le ven-
deur doit donc étre bon pour les affaires en général, afin de
rendre les plus grands services chaque fois que 'occasion se
présente de consulter, de suggérer et d'aider.

Le vendeur et 'homme d'affaires qui réus
ceux qui connaissent fond l'art de vendre et les divers dé-
partements d'un commerce, tels que la publicité, l'achat, le
coiit, les systémes d'affaires, I'étalage de la marchandise, etc,
Des milliers d’hommes dans toutes les branches des affaires,
étudient aujourd’hui ces choses i un point de vue scientifi-
que; il en résulte que leur commerce augmente énormément.

La publicité est V'art de vendre par les méthodes écrites.
(C'est ce qui active les affaires, comme le feu mis sous une
chaudiére active la production de la vapeur. Une allumette
ne produit pas de vapeur, il faut un feu ardent. De méme la
publicité doit étre ab d Aujourd’hui, on est prét i re-
connaitre 'art du vendeur comme une profession, mais cet
art doit étre étudié comme une science et sa connaissance
appliquée d'une maniére professionnelle.

Le succés de 1 par ses prop

Le succés en affaires dépend de 'aptitude de I'homme &
réussir par ses propres moyens.

Avez-vous jamais essayé de mesurer votre propre va-
leur? Vous pouvez le faire, et voici comment. Plus un em-

ployé a besoin d'étre surveillé, moins grande est sa valeur,
La surveillance est rendue né aire par les erreurs des
cmployés.  Si chaque employé faisait ce qu'il doit faire, et
se ce qu'il fait était bien fait, la surveillance serait inutile, la
valeur de lemployé serait tout ce qu'elle peut étre.

Voyons d'oit proviennent les erreurs: on peat les attri-
buer toutes aux defauts qui existent en nous, Le remede
consiste @ Climiner ces défauts pour les remplacer par des
qualités

Expliguons-nous,  Dans toute nature, il ya deux forces,
Fune positive, lautre nogative; par exemple, la lumicre gu est
positive; Tobscurité qui est negative; la chaleur qui est ositive,
le froid, qui est négatif, Ces deux forces existent dans la nature
humaine, tant au pont de vue physique qu'an point de vue in-
tellectuel.

La santé est une force positive, la maladie est une puis-
sance négative, La force est une guantite posiuve, la faiblesse
sl une quantite negative. Le travail est une quantite posiive,
la paresse est une guantite negative, Les quantites negatives au
point de vue physigue sout grandement responsables des erreurs
que nous commettons, Les hommes d'affaires ne sont pas assez
bien doués physiquement. s ont besoin d'éliminer les gquantites
négatives qui existent en eux en développant leurs quantites phy-
sigues positives.

Les affaires ne sont pas un jeu. C'est un champ de bataille
qui exige que 'homme se comporte Dbien, vive bien et pense bien.

Les hommes de science nous disent qu'en moyenne |'homme
et la femme ne developpent qu'un guart de leur capacite physi-
que reelle. Augmentez leurs forces physiques et vous augmen-
terez leur énergie vitale nécessaire pour obtenir le succes.

L'esprit_est divisé en trois compartiments: celui de la pen-
sée on de l'intelligence, celui du sentiment ou de I'émotion, et
celui de l'action ou de la force de volonté.

L'intelligence.

En considérant le compartiment de la pensée ou de Vintelli
gence, nous voyons que P'observation est la premiére chose exi
gee. La faculte d'observation est la base de toute pensce ot le

oduit des cing sens physigues—toucher, onie gout, vue odorat
Toute pensée cmane de ces cing sens Ce somt les messagers qui
communiquent a l'esprit toutes les sensation:, toutes les connats-
sances. 11 est done nécessaire de les entretenir, de les dresser
et de les rendre sensibles de maniere que lesprit emmagasine
toutes les connaissances qui seront utiles plus tard. La memoire
est une quantité positive. Elle recueille les impressions pour un
usage futur, Le manque de mémoire est la quantité négative qui
lui est opposce

Que d'errenrs on peut lui attribuer! Les hommes d'affaires
ont hesoin d'exercer leur mémoire.

La raison et le jugement sont des quantités positives,

L'homme doit apprendre & penser plus clairement anx rela
tioms qui existent de cause i effet et d'effet a cause et a exercer
son jugement,

L'imagination est une quantité positive, Le manque d'imagi
pation est une quantit’ négativ

Iimagination est une facul eréatrice; elle donne des idées,
elle erée un idéal. Hans imagination, pas d'espoir, pas d'entrain
au travail. Plus Vinagination est développée, plus on voit le
sucees futur,

Le sentiment.

La foi est une quantité positive. La quantité négative qui
lui est opposée est le doute. Le doute a c'ausé plus d'insucces
que toutes les armées du monde n'ont tué d’hommes.

Nous avons du courage et de la crainte, de I'amour et de
la haine. Nous avons de I'ambition et de 'apathie, de la loyauté
et de la déloyauté. '

Combien puissant est un homme qui a de la confiance, de
'ambition, de l'enthousiasme, du courage, de V'amour et de la
Jovauté. 11 répand autour de lui une force magnétique qui le
fait réussir, C'est un optimiste, un homme qui voit tout sous de
belles conleurs. Quelque intelligent, quelque fort que soit un
homme, s'il est rempli de doutes, s'il est déloyal, apathique, hai-
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ELLIS

| POUR HOMMES ET POUR DAMES.

Les Sous-vétements Ellis tricotés a
laiguille a ressort.

se classent & part deux-mémes.  Le marchand qui les vend,
fournit une marchandise de haute qualité,

Les sous-vétements Ellis sont les plus confortables jamais
confectionnés.  Ils assurent la meillcure clientéle,

Leur tissu s'adapte tout particulicrement aux com-
binaisons ajustées, également tris avantageux pour
chemises et calegons d’hommes et pour tous modiles
de sous-vétements pour dames.

Voyez nos articles spéciaux en complets “ Closed Croteh Union,
— Le vétement parfait tant pour le confort que pour l'ajustage.

Une nouvelle eollection compléte d'échantillons pour le Printemps
1912 est dis maintenant entre les mains de nos représentants,

Ellis Underwear Co., Hamilton, Can.

AGENTS DES VENTES:

Provinces Maritimes—J. A’ MURRAY, Sussex:N.B. Montréal et Province de Québec
Conserve sa forme. E.O. BARRETTE & CO., Montréal. Ontario — THE EDWARD BURNS CO., Toronto. Ont

s Fules Artee | | S5 . VETENENTS

Fleurs et feuilles en étoffe et en papler pour bou-

quets, festivités, décoration générale, couronnes, M ARQUE “ "EALTH ”
ete.

DERNIERES NOUVEAUTES

Bouquets de fiangailles, fruits, guirlandes, tiges,
décorations murales, fantaisies & suspendre, jardi-
niéres, décorations de tables, paniers, arbustes et

OTRE stock est maintenant au
complet dans toutes les lignes

buissons en miniature, plantes décoratives, pots en d’Automne et toutes les pesanteurs
fleurs aromatiques, vases, paniers pour mariages ; pour Femmes et Enfants.

matériaux pour la confection de couronnes, fleurs Nous avons aussi un stock complet
stches, herbes, plantes naturelles conservées, pal- de Corps pour Femmes, avec manches

mes, feuillages en papier, etc.
Plumes pour garnir les chapeaux :—Plumes d'au- . it ) N
truche, héron, fantaisies, ailes, pompons, etc., etc, pesanteurs moyennes, a tous les prix.

F.W. H. Hegewald, Dresde, | || Greenshields Limited

ALLEMAGNE.
Exportation vers tous les pays. : MONTREAL.

courtes et sans manches, dans les
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neux, méfiez-vous de lui, Ne voyez-vous pas d'oit proviennent NOUVEAUTES EN SACS A MAIN ET CEINTURES
Jes erreurs? Ne voyez-vous pas combicn il est important de les "
¢himiner
MM Ouo T, E Ve & ( le Toronto, dont Fannonee pa
La force de volonte, it régulicrement dans nos colonnes us informent de Fappa
tion de nouveantes sensationnelles en sacs @ main, cemare
Lo [ ailles, an gue celle du de grand suc
Au point de vue de la force de volonté, il y a la décision et hoks 4 e ‘; Bl o ud i
P'ndecision, Dnntiative et U'mditference, la perseverance et les PRTSRIEN, Scarabee algerien, mon n collicrs ot en Bro
prit vacilant hes ~
Les hommes de science nous disent qu'un quart seulement \ cette épogue de Tannée, notis conniissons pea de spe
des moyens physigues sont nus @ contribution; mais ils nous titd sty By wussl fncilemeny vendavs g los
disent aussi que 10 pour cent de la torce mrellectuelle de Fhom . .
gveaux articles présentés par Veit & Co. | rait intéres

e esl mise en usage. De meme yue les muscles du corps peu

vent ctre developpes par des exercices physiques de meme les n tons nos  lecteurs mettre en rappurt aved
celiules intellectuelles peuvent ¢tre multiphices ¢t developpees par N —
un exercice mental grace a lapplication de la loi de la sugges
tion, L'liomme gm exerce son wps acquiert ¢ I'endurance
Celui gui exerce ses sensations developpe furce de | faus-cols of les manchettes imperméables de la
p—— marque “Challenge”™ somt dans wne citegonie a part
de faire la difference entre un col de
toile
Le succes veut dire santé, longue vie, argent ¢t honneuar, ce ce ool comme étam le meillenr ja
qui est cgal an bonheur. Comment y arrve-t-on Siunplement A .
par Vinstruction, par le developpement des faculies du corps et i nera satisfaction aux plus difficile
de Pesprit N wons des articles que vous pouy vendre a4 vo
Montrez-moi un homme capable, de confiance, d'action et client Jison de toe, 150, 200 ¢t 25¢ chague, lenr donnant
endurant, et je vous montrerai un homme qui reussira partout Iy meillenre  marchandise quiils  penvent avoir @ ces pris
8'il duit ctre un vendenr, il saura comment faire pour connatre i :
fond ses marchandises, et il s'en donnera la peine, 1 comprendra Levives awowrdhui ¢t nous vous enverrons un de nos cata
le fonctionnement de  Uesprit  humain et saura  comment sy le donnant tous les détails ot explications an sujet de
prendre pour persuader les 1. 1l sera renseigné sur les al nos eols, Xous tenons @ ce gue vous ayez un de ces catalo
faires et aura cette personnalite qui inspire conhance, de soric awes. Uite carte postale vous Te foweninn
qu'il se fera partout des anis
De tels hommes s¢ font eux-meémes, se créent ti_commerce THE ARLINGTON Co. OF CANADA, Ltd.
construisent des villes, forment des nations, parce qu'ils \1\\\‘1.1 8 Avenue Fraser, Toronto
are d'nccord avee les principes les plus clevés de la vie. Ce sera
un homme gue celui qui eroit en T loi du bienfait mutuel
il est patron, il sintéressera an bien-ctre de ses employés
81l est employd, il se dévonera enticrement pour son patron n ON DEMANDE des renscignements sur les divers gen-
devient un citoyen du plus haut merite, parce quil a appris la res de planches,  planchettes, plateaux,  planches @ tissus,
maniére de vivre chez Tni, de vivre en harmonie avee ses voising planches a envouler, planches i devider, planches i envelop
et avec e monde, et d'aider Mhumanité i saméliorer per, planches a plier, planches a piéces, planches i rouleaux,
Le problime du suceds peut se résumer lans les commanide planches de milien, planches de noyan planches i enformer
ments stivant Connaistol toi-meme nnais tes collégues furmes, squelettes de planches, cadres, supports, ete, autour
Conmais ton affaire et veille & ce que toutes tes desquels ou sur lesquels Pon puisse enrouler, devider, enve
soient en harmonie avee cette loi de hienfait mutuel lopper, plier ou enformer, les marchandises a la picce on en
pas A autrui ce que vous ne voudriez pas qu'on fit & vous roulean, comme tissus, draps, ¢étoffes, textiles, toiles, ete., gue
meme.” ces diverses marchandises soient mises en toilettes, en toiles
- denveloppe on en chemises,  Ces demandes de renseigne
ments concernent les  planches, planchettes,  cte, dont les
Nécrologie, M. A-F, Reval, président de la Chambre houts ou extrémités sont pourvus on garnis de calottes, coif
de Commeree Francaise, de Montrénl, et directeue pour I fes, converts on de plagues métalliques, et _
. ) oy . On demande aussi gquelques noms et adresses de fabni
Canada de 1a maison Perrin Fréves, vient d'avoir la douleur cants de ces planches et plagues
de perdre sa mére, Nous nous permettons d'adresser 4 M Toute information utile sera diment rémuneree
Priere d'adresser les réponses @ la CROIX ANCREE,

Revol Foxprossion de wos sentiments: di sondaléance los CALOTTE D'OR, chez M. le Dircctenr du journal “TISSUS
plus sincéres ET NOUVEAUTES,” Montréal, Quéhee, Canada

VOYEZ CES NOUVEAUTES

o8 de la

Derniéres Nouveautés en Sacs i main, Ceintures et Colliers i mailles ainsi que le dernier suce
mode Parisienne, le Scarabée Algérien, monté en colliers et en broches.

TARDREW, THOMAS, & CO., London, E. C.

Seul rep! pour le

OTTOT. E. VEIT, & CIE.

64 rue Wellington Ouest, TORONTO. Chambre, 726 Batisse Empire

Nous recevons A 1'instant les catalogues illustrés des nouveaux échantillons— SEPT. 1911,




44 TISSUS ET NOUVEAUTES

STOCK DE TAPIS ET D'ARTICLES D'AMEUBLEMENT LE PLUS CONSIDE-
RABLE ET LE PLUS COMPLET DANS LE PAYS.

Notre Stock d’automne comprend les styles et

qualités désirables dans toutes les

l“mw‘-\xﬁ:‘“{lll'}tz 1'1‘“'»";“. Tapis Carrés de Tapis Mattiogs Chivois et Japo-
ne d'Art, & détailler & 8¢, | : A )
4 Toutes les sortes et qualités, | Toutes les Grandeurs nais, Mats (grand assor
Achat spécial d'Edredons, (Couleurs les plus nouvelic timent), R
YT h s les S no s, ). Rideaux en Den-
grandeur 60 x 72, i détail- y : of.l“.f. telle et Tape 9
ler & $3.50 Confortables  Coutils de toutes qualinés elle et Tapestry, Nets et
. ¥ Xousselines & Rideaux
Lots dépareillés de Rideaux = Bourrés de Laine et de Plu. Prélarts Deasiis de Tukile, Brosses &
de Dentelle, 4. liquider &  mes, Tous les Piix asidas 3 lité ) WT—.
trés bon marché outes les qualités et lar- halayer les Tapis, Coussi-
ei . . Couvertures Reuts nets ' Escalier, Mousseli-
Bonne ligne de “'Scrim'’ e Linolé .
fantaisie, rev. rsible, déco-  Couvertures Blancheset Gri oleums nes et Cretonnes d'Art,
ratif. Fonds Créme et| ses. Couvertures en laine | Toutes les qualités et lar- Couvre-pieds Blanes et de
Arabe, & détailler & 20c. de couleur, | geurs Couleur,

GREENSHIELDS LIMITED
MONTREAL

e —————

arousse” se charge de répondre & la premicre
question. Le Livre de Sheldon régle la seconde, ce qui
est une raison suffisante pour vous d'écrire et d'en
| demander un exemplaire )
| Le développement dune personnalité puissante et
| persuasive, comme toute forme "l'14«l|1‘:u||<:||, dépend de
ce premier principe : “Apprendre i penser. )
L Analyser les pensées, disséquer idées et conceptions,

apprendre aux hommes i développer leurs facultés eé
brales, leur fournir le moyen de “eréer”, voilih la ra

d'étre de 1'Ecole Sheldon.
Plus de 52,000 patrons et employés, de tous commerces et professions, ont obtenu des résultats efficaces
tandis qu'ils augmentaient leurs revenus, grice i la méthode Sheldon,
Pour monter une affaire, faire du commerce, éduquer un cerveau commereial, mettez-vous en communiea-
tion dés aujourdhui avee les cours de Sheldon, en détachant simplement le coupon ei-dessous. |

The Sheldon School THE SHELDON SCHOOL, 1250 Republc Bidg, CHICAGO.
e e 0“ 00 s l::"p:::‘.""“"’)'" LE LIVRE SHELDON et des renseignements

1256 REPUBLIC BUILDING,
CHICAGO.

ITUATION
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LE MAINTIEN DES PRIX

Le maintien des prix par les déraillants est-il pour le
public une source de profits ou de pertes? Quelques mots
sur le droit et le devair gu'ont les fabricants de s'entendre
entre eux pour le maintien des prix seront la réponse @ cette
question

Si le maintien des prix doit étouffer la concurrence, ¢'est
une chose nuisible, 8"l doit contribuer & Mamélioration de la
qualite, ce devient une pratique excellente

Il y a différentes sortes de concurrences; il y a d'abord
celle des prix, qui souvent est la cause de Uinfériorité de la
qualité; il y a aussi

lle de la qualité, quand les prix sont
uniformes ¢t gque seul cet ¢lément peut faire préférer tel ar-
ticle & tel autre
ment & l'avanta

La premiere de ces concurrences est rare

¢ du consommateur, la seconde lui est pres
que toujours profitable.  Les fabricants qui iniposent & leurs
vendeurs les prix auxquels leurs produits doivent étre offerts
se trouvent aussi bien placés vis-d-vis de la clientéle que
ceux qui fabriguent des articles analogues sans donner une
hase de vente, Cette discussion a trait uniquement a cette
categorie de fabricants qui agissent individuellement et non
i ceux qui s'entendent entre eux pour ¢tablir des prix uni-
formes, On a trop souvent tendance a confondre ces denx
catégories

Le fabricant qui établit un baréme de prix pour ses ar-
ticles, et alloue au commergant une certaine commission en
insistant pour que ce dernier respecte le prix fixé, ne saurait
pour cette raison étre 4 Vabri de la concurrence, $'il est
sage, il comprendra ce qu'il en coite & un commergant pour
tenir ses articles, et lui consentira une remise suffisante pour
lui permettre de récupérer ses frais et en méme temps d'a-
voir un bénéfice; mais il réduira ce pourcentage au strict né-
cessaire pour enlever toute tentation au débitant d'avilir le
prix de ses produits. Ce sage fabricant, en établissant ses
prix, fera en sorte d'avoir un hénéfice normal tout en rému-
nérant par une commission suffisante le travail de son ven-
deur. Les consommateurs aimeront cette fagon de faire, car
tous paicront un prix uniforme.

En plus de son propre bénéfice le commergant ne doit

jamais oublier de faire une estimation de ses dépenses sans
quoi il ira infailliblement & la faillite, N'est-il pas plus cor
rect pour un marchand de n'avoir qu'un seul prix et de ven
dre a Pierre aux mémes conditions qu'a Paul, plutdt que de
perdre sur I'un et de se rattraper en faisant double bénchice
sur lautre. Clest ce qui se produit fatalement quand les
prix ne sont pas imposés. Le détaillant le sait bien, lui, si le
public Pignore souvent. Ce plan des prix unifics est tout i
lavantage particulierement du petit consommateur que la
loi essaye manifestement de protéger. On a reconnu que les
chemins de fer ne devaient pas favoriser le gros expéditeur
plus que le petit; ils payent tous deux indifiéremment le
méme prix. Rien n'est plus juste

Mais comment la concurrence pourra-t-clle atteindre le
fabricant?

Supposons qu'un fabricant fasse annoncer par la voie de
la réclame, un article au prix de 10 centins, Ce prix est
connu rapidement de tout le monde; inutile de dire qu'il
comprend la commission réservée a lintermédiaire; ce qui
fera sa force, ce sera sa qualité, Admettons qu'un autre fa-
bricant apporte dans la construction ou la qualité de cet ar-
ticle une amélioration importante, qu'arrivera-t-il? Une des
trois choses suivantes: 1° La nécessité ol se erouvera le pre-
mier fabricant d'augmenter sa qualité pour égaler son con-
current: 2° la diminution du prix qui donnera au petit com-
merce la perspective d'un plus gros bénéfice, et 3° enfin, si
la marge des bénéfices du fabricant ne permet pas cette di-
minution, la suppression pure et simple de cet article. Si le
fabricant est amené & baisser son prix, ce nouveau tarif
devra étre encore adopté uniformément quelle qu'en soit la
réduction et tout comme si c'était un prix normal. La con-
currence aura rempli son role et le maintien des prix n'aura
pas empéché cette diminution, il n'aura fait que la rendre
uniforme, lmposer ses prix, cela veut dire fixer un certain
prix sans qu'il soit permis de le dépasser ou de le diminaer,
la concurrence jugera s'il doit étre abaissé. Quelle que soit la
régle établie au sujet des prix, elle ne saurait détruire la loi
de Voffre et de la demande,

LE FAUX-COL QUI PRIVE
LA BUANDERIE

du revenn hebdomadaive régulier que lui fournissent les cols malpropres, est le col
dont un jeune homme a besoin,  Un jeane homme élégamment vétu ne voudrait plus
maintenant étre vu portant un faux-col revenu du blanchissage,

Le Faux-col “CHALLENGE”

EN TOILE IMPERMEABLE

a apparence du col de toile de la meilleure qualité. Il peut étre nettoyé de suite avee

une éponge, sans étre envoy

au blanchissage, ce qui réalise une économie, 1l est 1'objet

d'une grande demande, Faites l'essai d'une commande d’échantillons et vous verrez !

The Arlington Co. of Canada, Limited.

54.64 AVENUE FRASER, .

. TORONTO.

Stock entre les mains des agents suivants: Ontario—J. A. Chantler & Co., Toronto.

Est-Duncan Bell, Montréal.

Ouest,—R. J. Quigley, 212 Bloc Hammond, Winnipes.
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ROBERT HENDERSON & CO.

MONTREAL.

JAMES STANBURY & CO., -- Toronto.
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Salle d’échantillons :
& & e & . MONTREAL,
Ao .,07 242 rue St-Jacques,

<
’C? Q'OV & 0\\ CJO Chambre 2.

Salle d’échantillons :
OTTAWA,

111 rue Sparks,
Chambre 2.
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COMMERCE ACTIF D’AUTOMNE

€ Nos Stocks d'automne dans tous les dépar-
tements sont d'une amplitude et d'une diver-
sité nous permettant de faire face convena-

l)lemenl a vos demandes df‘ réassmlim«-nl.

{ La liste de ce dont vous avez besoin, que
vous la remettiez a nos voyageurs ou que
vous I'envoyiez par la poste, sera I'objet d'une

attention prompte et méticuleuse,

€ Nos voyageurs ont des échantillons dans
de nombreuses lignes de Marchandises de
Printemps.  Vous apprécierez les valeurs

qui vous sont offertes,

Greenshields Limited

MONTREAL.




