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"Si c'est une Dayton, elle est correcte". Et elle est faite au Canada.

D)AYTON COMPUTING SCALES
Siège social et fabrique: 300 CAMPBELL AVE., TORONTO.

FRANK E. MUTTON, Vice-président et Gérant-général.

Bureaux des ventes die Montréal: 58 RUE NOTRE-DAME EST

des balances. titernational Business Machines Co., Limited. Aussi fabricants des Enregistreurs de temps Interna -Btional et des Machines à cal culer Hollerith à l'électricité. I

dé en 1887
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L'activité de la Construction sera
Extraordinaire dans le Québec.

Tout indique pour 1920 une période de prospérité sans précédent pour la construction
dans la province de Québec.

Les fabriques géantes des Produits Neponset pour fins de construction travaillent'à
leur pleine capacité pour répondre à l'énorme demande.

Les marchands perspicaces placent leurs commandes de bonne heure, se rendant comp-
te que l'homme qui a son stock Neponset assuré est celui qui fera beaucoup d'argent.
Allez-vous prendre votre part de cette prospérité?

LES PRODUITS NEPONSET
Répondent à tous les besoins de l'industrie de la construction.

La Toiture Paroid Neponset Les Autres Produits
Dix-neuf années d'affaires toujours grandis-
santes maintiennent sa réputation comme
la meilleure toiture préparée au Canada.
Combinant l'ardoise et l'asphalte inusable, Feutre asphalte, papiers Imperméables
elle est sans égale pour édifices à abriques, noirs de construction, papier isolant,
entrepôts et granges. ciment plastique, peinture Neponset,toiture en caoutchouc - tous des pro

duits éprouvés pour fins de construc-
Les Bardeaux Jumeaux tion.

Neponset
Idéals pour toiture de résidence - faits
en deux couleurs. vert et rouge pâle, s'har-
monisant.avec tous les styles d'architecture.
Etant double largeur, leur pose prend
moina de temps et exige 25 pour cent moins
de clous. dls sont forts, flexibles, à l'épreuve
de l'eau et du feu, étant faits du même ma-
tériel durable que la Paroid.

La Planche Murale Neponset
La seule planche murale sur le marché
n'exigeant pas de fini ni de décoration. Très
commode pour faire des divisions et réparer
les murs endommagés.

Ecrivez pour avoir nos prix.

BIRD & SON, Limited
HAMILTON, ONTARIO. or

Fabriques à Hamilton, Ont., et Pont Rouge, Qué. vei

Adresse de MONTREAL: 37 RUE ST-ANTOINE,
MONTREAL, QUE. --

Manufacturiers de toiture, planche murale et feutre à
toiture. et rép re

les mus endomagos
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Utaesei

vos achteurs de .Pneus
reinen-l chez'-vous ?

Ues clients qui retiennent sont ceux qui rendent un com-
merce de pneus profitable.

Quan voi "nsacrzl melurd votre travail pour
vous taire de nouveaux clients et faire la première vente,
vous voulez 8avofr que vous avez toutes les raisons de
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vous attendre à ce que. voti'e client revienne lorsqu'il lui r
faut un gutré pneu.

Les pneus qui donnent un bon service tont revenir l'ache-
teur. *Les -pneus qui sont bons pour le client le sont égale..Jv ..
ment pour le marchand. C'est la raison pour laquelle Y ~Wpnetu

tant~~ ~~ demrbu réel, uccès ,de leur commerce de d men

FIPERS MALTESE CRaifatoé

* ;~* OTTPERCHA &ROIERLIMITEI 1..
: Siège soc'ial et Fabriq4ue: Toronto..

Succursales:, Halifax; Montrial, Ottawa, Trnoort William, p npg Sskatopn

pr, o4t N Ïétén
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BATISSEZ VOUS-MEME VOTRE GARAGE
Ayez un garage moderne, -indestructible, se
transportant, se posant et se défaisant facile-
ment.

Nous fabriquons des constructions sur charpen-
te en acier avec toiture en'tôle galvanisée.

Nous offrons aux -marchands des prix qui leur
font faire un superbe profit.

Pour plus de renseignements, écrivez à la

80DINION CORRUSATED STEEL PIPE CO., LTI.
SAINT-JEAN, Qué.

TTACH ES

Leoeiet. de Un Article de Qualité et bien
fxation donnent
une prise solIde

ne"àAnnoncémem es de-
age C'EST LA RAISON POUR LAQUELLE IL SE VEND Si BIEN.

La demande pour les bourrures de collier rembourrées va
certainement en augmentant et elle est destiné à augmnter
davantage à mesure que les propriétaires de chevaux se ren-
dent compte que ce type de bourrure constitue la meilleure
sauvegarde contre l'irritation et les blessures des épaules.
Mais pourquoi les gens demandent-lis généralement les bour,
rures Tapatco?

Certains, parce qu'ils ont lu nos annonces dans lesquelles nous
racontons en toute sincérité l'histoire de la supériorité des
Tapatco.

D'autres sont incités à essayer les bourrures Tapatco parce
que leur en disent leurs voisins et leurs amis qui les ont
essayés sur leurs chevaux et les ont trouvés tels que nous
disons qu'ils sont - molles, flexibles, servant de coussin -
la meilleure protection contre le frottement du collier.

GANTS TATaO American Pad &
Notre ligne variée et complete
comprend des mnodèles pouvant
r4 ondre à. tous les besoins en T xâ mn rn elet, ogetu BOUJRRUJRES Textile Co.,fa t de gants de travail. Cahm M

Mdeles hantelet, oet en gjge e Chatham,4 Onttricot et haut avec bande.
Epasseurs - Epai moyenne- a Coliers de Chevaux
MAERTEL -- bout en cuir et mitaines en tan, ardoise ou.
paume en cuir, en Jersey. gants oxford.

En écrivant aux annonceurs, mentionner "Le Prix Courant", s.v.p.
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VITRERIE.
GENERALE POUIR CONSTRUCTION

16 ONCES, 21 ONCES, 26 ONCES, 29 ONCES, 34 ONCES ET 39 ONCES
Nous avons aussi en stock ou manufacturons:
glaces, glaces biseautées, miroirs, verre ou-
vragé, plombé ou armé.
Aussi verre à châssis.
Nous pouvons expédier toutes commandes
promptement.
Catalogues et listes de prix gratuitement sur
demande.
Ecrivez, téléphonez ou télégraphiez pour tout
ce dont vous pourriez avoir besoin.

Vitraux RELIGIEUX et COMMEMORATIFS, - Une spécialité.

MANUFACTUIRINGHCOMPANY, LIMITED
MONTREAL TORONTO LONDON WINNIPEG

LES OUTILS DE BUCHERONS
DE PINK

Les outils Etalons dans toutes les provin-
ces du Dominion, en Nouvelle-Zélande,
Australie, etc.

Nous manufacturons toutes sortes d'outils
de bûcheron - Légers et de Bonne Durée.

TELEPH. LONGUE DISTANCE No 87
Demandez notre catalogue et notre liste de prix.

Vendus dans tout le Dominion par tous
les Marchands de ferronnerie en gros et
en détail.

The

THOS. PINK Co., Limited
Manufacturiers d'OUTILS DE BUCHERONS

PEMBROOKE (ONTARIO) FABRIQUES AU CANADA

En écrivant aux annonceurs, mentionnez "Le Prix Courant", s.v.p.
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P E.3 SOUVE NIR
Si vous tenez à faire de l'argent, offrez à vos clients un poêle de
cuisine qui est d'une jolie apparence, parfait pour la cuisson et
le rôtissage, facile à conduire et à tenir propre et économique
pour le combustible.

En vendant un tel poêle vous constaterez que vos ventes sont
faciles, que vous donnez satisfaction aux ménagères et que
votre commerce augmentera continuellement.

Les Poêles Souvenir répondent à tous ces besoins et vous y ga-
gneriez à en pousser la vente.

POELE A GAZ ET A CHARBON COMBINE "SOUVENIR"
EN FONTE

Ce poêle Souvenir donne le service de deux poêl es. On peut employer du charbon ou du gaz,
ensemble ou séparément. Ses caractéristiques s ont: bord nickelé mobile, porte du fourneau en
vrre, thermomètre, fond du réchaud en émail porcelaine blanche% chauffe au bois, au charbon
ou au gae. Six ronds pour le charbon, trois brûleurs pour le*gaz.

POELE EN FONTE "SOUVENIR"
avec réservoir

L'un des poêles les plus faciles à vendre, bien fait et superbe-
ment fini. Garanti cuire et rôtir à la perfection. Muni d'un
foyer en fonte spacieux avec intérieur pour prolonger sa durée
et augmenter la surface de chauffe du fourneau.

Ecrivez pour avoir des prix et plus de renseignements.

THE HAM&LTON STOVE £ HEATER CO.@ LIMITED
SUCCESSEURs DE

GURNEY, TILDEN & CO., LIMITED, HAMILTON. ONT. -
VANCOUVER. WINNIPEG. . MONTREAL.

75 ans de succ8s dans la.fabrication.

En scrvant aux annonceurs,, mentionnez uLe- Prix Courant", &sv.p.
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Fournaise à Air Chaud
New Idea

Les fournaises sont faciles à vendre si vous avez la

bonne sorte à offrir à vos clients. Les meilleures

fournaises donnent les meilleurs profits.
Vendez la Fournaise à Air Chaud New Idea et

Augmentez. vos affaires

En vendant une fournaise qui est telle que l'on dit

qu'elle est, vous gagnez la confiance de vos clients

et vous pouvez compter sur leur encouragement; con-

tinuel.

LA FOURNAISE NEW IDEA, UM APPAREIL DE CHAFFAGE
PARAIT

Cette fournaise réchauffe, parfaitement toutes les pièces du local dans lequel elle est installée.

Les grilles Duplex (brevetées) New Idea br:sent toutes les scories du charbon dur ou mou et
permettent la consommation de chaque parcelle de combustible. Le foyer, en une seule pièce
avec rebords épais (garantis pour 5 ans) prolonge d'un tiers la durée de la surface de chauf-
fe. Un cendrier d'une dimension exceptionnelle empêche les cendres de s'accumuler et de brû-
ler la grille.

LA FOURNAISE NEW IDEA est faite en sept dimensions - et chacune est garantie. Elle
laisse une belle marge de profit au marchand. Nous coopérons avec vous pour donner satisfac-
tion à vos clients.

Ecrivez pour aNoir nos prix et nos catalogues ou dites-nous si vous désirez qu'un de nos voy.
geurs passe chez vous. Adressez toute votre correspondance à notre bureau-chef.

THE HAMILTON STOVE & HEATER CO., LIMITED
succESsEURs DE

GURNEY, TILDEN & CO., LiMMITED, HAMILTON.ONT.
VANCO0UVEn. WNIE.•.MNiEL

75 ans de suScc dans la fabrication.

au erivant aux anneuseurs, aent8uisen MLe Prix Courant", .v
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Un Magasin est Jugé en Grande Partie
par sa Livraison

E Q UAND pouvez-vous m'envoyer cela?" "Puis-je l'avoir au-
jourd'hui ? " - telles sont les questions que vous posent

vos clients tous les jours de la semaine.

"Vous le recevrez avant-midi - avant 5 heures." "Il sera chez
vous avant votre retour." Voilà des réponses qui plaisent à vos
clients et les incitent à revenir acheter chez vous.

Lorsque vous achetez un Camion Ford d'une tonne vous surprendrez
vos clients par la rapidité de votre livraison. Ce camion remplacera
trois chevaux et trois hommes, e pour le long voyage que vous faites
de temps en temps à la ville voisine , à la campagne environnante, pour
y livrer et aller y chercher des appr ovisionnements-il vous sera d'une
aide inappréciable. 1n

CamIon Ford d'une tonne (châssis seulement) $750 f.a.b. Ford, Ont.

Ford Motor Company of Canada, Limited
Ford, Ontario

En 6criant aux annonceurs, mentionnez "Le Prix Courant", s.v.p.
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La demande
Est comme le produit - COVER
Elle "COUVRE LA TERRE"

Dans tous les districts - partout où la pein-
ture et le vernis sont employés - il y a une
demande considérable et persistante pour
les lignes Sherwin-Williams.

Tout le monde connaît les produits Sherwin-Williams. La qua.
lité et la publicité intensive leur ont créé une clientèle telle que
l'agence Sherwin-Williams est la source des meilleurs profits en
fait de peinture et de vernis pour tout marchand S-W.

Lorsque vous mettez en évidence les peintures et les vernis
Sherwin-Williams vous avez l'appui de ce renom de qualité et de
cette publicité qui font faire des ventes et mettront dans votre
caisse beaucoup de dollars supplémentaires.

Adressez-nous une carte postale nous de-
mandant des renseignements complets sur
la proposition "meilleure qu'à l'ordinaire"
que nous avons à faire au sujet de notre
agence de peintures.

THE SHERWIN-WILLIAMS CO
of Canada. Limited.

Fabricants de peintures, vernis et couleurs
Broyeurs d'huile de graine de lin

Fabriques à MONTREAL, TORONTO, WINNIPEG, LONDRES, Ang.
Bureaux et entrepôts à MONTREAL, TORONTO. WINNIPEG, CALGARY, VANCOUVER, HALIFAX, N.E.,

LONDRES, Ang.

En écrivant aux annonceurs, mentionnez "Le Prix Courant", s.v.p.
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LE C]LOTUL E FROST
EdiEiera votre commerce.

La marchand qui rfive d'améliorer
soni avenir et de faire de plus gros-
ses affaires doit se préparer eii
conséquence.

Le moyen, et le @eul moyen, de
faire plus d'affaires et de plus gros
profite, c'est de s'assurer une plus
nombreuse et une meilleure clien-
tèle.

Pour obtenir cette clientèle, Il ne
faut lui offrir que des marchandi-
ses d'une qualité PROUVEE - la
confiance fait partie du commerce.

LA CLOTURE AVEC L'ATTA-
CHE A BOUCLE FROST sera pour
vous la plus grande aide en ce
sens. Elle vous fera faire non seu-
lement un plus gros commerce de
clôture, mais encore plus d'affaires
générales. Faites-n l'essai.

Frost Steel & Wfre Ce., bLt
HAMILTrON, CANADA.

~< arnhn's endron pour Salle de Bain
D'autres Produits Gendron pour écouler votre stock plus rapi-

deet Assurent de grosses ventes, un bon profit, une clien-
tèle permanente et des commandes répétées. Attirent le client
et lui donnent satisfaction.

THEGEDRON MANUFACTURING. COMPANY, Linited
LM ~rues. Duchesse'et, Ontario, Toronto, Ontarloo

LA. PEINTURE IPREPAREE

"GREEN TIREE".
BEAU BRILLANT-DURABLE

comlposée suivant des formules, exclusives, de blanc de plomb,
m'Plde blanc de.'zinc, d'huile dé lin et de matière colorante, le tout

EE depremière qualité.
Demandez notre carte des couleurs, nos prix et escomptes aux marchands

The Georgia Turpentine Co.
Térébenthine, huile à peinture, blanc de plomb, etc.

2742 rue Clarke -MONTREAL

Un dorlNant aux annonoeurs, ,neqtio.nnss "Le PrIX Courant",:&sv.p.
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BALANCES
La Meilleure Ligne

Depuis plus d'un demi-siècle, nous fabriquons et mettons sur le marché la ligne la plus
considérable et la plus complète de machines à peser de la meilleure qualité et les plus précises
que l'on puisse acheter.

Les Balances IMPERIAL STANDARD et CHAMPION JEWEL faites par nous sont con-
nues-et-enusage d'un océan à l'autre, et elles sont vendues par les principales maisons de gros
du Dominion. Le succès extraordinaire qu'elles ont eu durait ces- iombreuses -années est dû--.
entièrement à leurs qualités supérieures exceptionnelles. à leur construction durable et à la
beauté de leur modèle.

Une méthode moderne de fabrication, le travail de mécaniciens experts seulement et
l'emploi exclusif de matériaux de la meilleure qualité nous permettent d'affirmer sans hésitation
aucune que notre ligne de balances est non seulement insurpassée, mais qu'elle est sans égale.

Notre ligne de balan-
ces est employée par
tous les chemins de

Nous fabriquons des fer (lu Iminion, par
balances dont la ca- la plupart des com-
pacité varie de / 1)agnies de message-
onces à 150 tonnes. ries et de transport.

par les principaux
Choix illimité de mo- abattoirs et maisons
déles et de d'essins. <le salaison. lar un

gros pourcentage (le
Balances à lettres. munici)lltés.les gran-
Balances à colis. <les falIriques de heur-
Balances de chimiste. re et <le fromage, les
Balances de comptoir. comparnies d'éléva-
Balances plate-forme. teurs à grain du Ca-
Balances d'entrepôt. iala. i-s cultivateurs,
Balances pour bureau les marchands de tou-

d'express et de ga- tes lem caégories ain-
re le chemin de fer. si que par ws milliers

Ualances - bascule et de ménagères.
balance-trémie pour
élévateur à grain. Nous avons récem-

Balances-voiture. -muent installô dans
Balances à stock. tous les bureaux de
Balances à voie de po ste <lu Dominion des

chemin de fer.. halances à colis• pos-

taux.

Nous les Fabriquons
Nous attirons tous spécialement votre attention sur le fait que toutes les balances que

nous offrons en vente ainsi que toutes celles portant notre nom sont fabriquées par NOUS.
Nous ne faisons pas que les assembler - nous n'achetons pas nos pièces des autres et

nous ne comptons pas sur eux pour avoir de bons matériaux -nous n'achetons pas une seule
pièce entrant dans la fabrication de notre ligne -nous les fabriquons et en faisant cela nous
connaissons parfaitement la qualité du matériel que nous employons, le genre de fabrication et
toutes les choses que nous devons savoir pour vous offrir notre ligne de balances comme la meil-
leure et garantie sous tous rapports.

Aucune commande n'est trop considérable pour nous. Pas une n'est trop petite pour ne
pas mériter notre plus grande attention. Ecrivez-nous pour avoir nos prix et comparez-les avec
ceux des autres.-

THE BURROW, STEWART AND MILNE CO., LIMITED
Bureau-chef et Fabriques: HAMILTON, ONT.

BUREAUX-SUCCURSALES ET ENTREPOTS

MONTREAL: John R. Anderson, 36 rue St-Dizier. Toronto: 48 et 50 Lombard St.

WINNIPEG: 130 James Avenue.

Adressez toute correspondance au bureau le plus proche de chez vous et soy.ez assuré d'avoir un service rapide.

En écrIvant aux annonceurs, mentionnez ULe Prix Courant", s.v.p.
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Ferronnerie, Quincaillerie, Peintures et Vernis,
Huiles, Vitres, Matériaux de Construction, etc.

EN GROS SEULEMENT

En icrivant àux annonceurs mentionnez "Le "Prix Courant", s.v.p.

J L'APPROC¢HE DE NOEL
amène toujours la. QUESTION DES CADEAUX. Tous tes détaillants trouveront profit et satisfaction àencourager l'achat des machines à laver KRIBS comme le cadeau de Noël le plus approprié et celui quisera reçu avec le plus de plaisir.

il y a une machine KRIBS appropriée au besoin atlAla bourse de tous vos clients.
La magulflq us machine lectrique est insurpassable au point de vue de l'efficacité et elle marque un
grand pas dans la fabrication des, lessiveuses.
Où l'on ne peut avoir d'énergie électrique, la machine avec MOTEUR A GAZOLINE est la favorite.
La machine AVEC MOTEUR A L'EAU est très populaire aussi et elle évite des heures de travail fati.guant, tout en faisant un ouvrage parfait.

Les machines MUES A LA MAIN reçoivent des louanges partout pour les superbes résultats qu'elles don.nent, pour leur marche facile et leur jolie apparence.

Les Machines-à -Laver Kribs "Diffèrent" des autres.
Le bols, la corstruction, les cuves irrétrécissables, les engrenages découpés et l'apparence "distin uée" gé.nérale en font ùne magnifique ligne pour la vente. ELLES AJOUTENT DE LA DISTINCTION AU STOCKDU MARCHAND qui les vend et les acheteurs de machines KRIBS apprennent à considérer -le vendeiJrde KRISS comme un homme qui vend des marchandises de QUALITE.
Si vous ne connaissez pas toutes les raisons pour lesquelles vous devriez vendre ces machines à laver,6crivez-nous Immédiatement ou adressez-vous à votre marchand de gros. Des renseignements et desprix vous seront fournis promptement et avec plaisir.

_W. A. KRIBS CO., Limited, - - I PEMLER, Ontario.
Fabricants de trucks de toutes sortes pour la manutention des Marchandises.

N os voyageurs sont actuellement en route pour vous visiter; ils vous offriront les dernières
nouveautés de l'année.

R ESERVEZ quelques minutes d'examen à leurs échantillons, ce ne sera pas du temps perdu
pour vous.

EUR collection d'articles est aussi complète que possible et présente un assortiment des plus
L variés.

08 prix ont été établis avec soin, vous ne pouvez manquer de les trouver avantageux etN nous espérons que vous voudrez bien nous doner la faveur de vos ordres, que nous
remplirons à votre entière satisfaction.

L.-H. Hé bertê Cie., (Limit
- - IMPORTATEURS

297 et 299 rue Saint-Paul.- - MONTR

12 . -
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L'annonce illustrée ici fait partie d'une série qui est pu-
bliéedans les quotidiens et les magazines d'un océan à
l'autre. Les Marchands pewavent profiter de cette publi-
cité en donnant une commande immédiatement à

LAMONTAGNE
MONTREAL

Limitée,
L,

un lorivant aux annenoeurs, mentionnez "Le Prix Courant", s.v.p.
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I3videmment.
Vous admettez que la publiçit6 fait vendre.-

L a ligne de qualité de

LA, PEINTUR.E

comporte une bonne provision
de publicité périodique qui aide
à tous les marchands progressifs
qui *vendent

"La Peinture Correcte pour
Peindre Correctement"

Notre pro position attrayante ne peut manquer de
vous intéresser.

A. Ramsay & Son Company
Fabricants de Peintures et Vernis depuis 1842

TORONTO MONTREAL .VANCOU VER

Vol. XXXII - No 50

Le iinaî<hand de gros reronimandable est une grande commodité pour celui qui se sert des &-rotis avec tar-aud de MORROIV.
Les foreuîses à' torsion Mforroity sont les meilleures. Elles pe(rcenlt plus dle trous avec le moins d'affùtage.

1-e inrcluid (le gros recommnandable ne donnera jamais une contrefaçonî. Il vous vendra les produits Morrow même si en
fa.itt cela Il réalise moins (le profits qu'avec des marques intérieures - parce qu*il sait que vous recevez umme meilleure
va;leur- et que vous revienidrez cli,: titi pour' avoir d'atres"Mro'.

JOHN MORROW SCREW & NUT CO., LIMITEO, Un gros seulensent de
Ingersoli Cana.da F. BACON & CO., Agents,

Montréal, Qué.
.1.4, limies Inifersoii sonmt de bonnecs liies-.

FABRIQUE' DE LIMES'BLAGK DIAMOND
FONDEE EN 1863

Douze Médailles de

RécomIpense, aux

Expositions

INTERNATIONALES

INCORPOREE EN 1895

MEDAILLE D'OR

Grand Prix Spécial

Atlanta, 1895.

Cataloue- envoyé gratuitement sur demnande à toute personne Intéressés dans le nOMMeIOe 1206 limes.'

G. .& H. Barnett.Company, Philadelphie (Pe.)
Propriété exploitée par la Nicholson File Co.

En 6crivant aux annonceurs. mentionne.- "Le Prix Courant", a.p

PAPIERS A TAPISSER STAUNTON
FAITS AU CANADA

Il n'est peut-étre pas gé'néralement connu'- que ces superlies
créations trouvent un marché dans plusieurs pays du monde où
des marchandises nie sont ach~etées qu'à'çause de leur mérite
artistique.
len Angleterre, ces papiers à tapisser sont tenus dans le lîlu.s
#rand estime: en France, ils sont consliérés comme pouvant
subir favorablement la comparaison avec ceux qui Mont fabri-
quém au pîays nmême-, en Australie, en* Nouvelle-Zéland, à
Terro-Neuve et au Sud-Africain ils. Jouissent. d'un renom ex-
ceptionnel. Les Canadiens, s0rement, ne vont pas mettre de
eûté dem marchandises fabriquées au pays pour acheter des
papiers à tapisser Importés qui ne les surpassent pa en beauté
(lu dessin et (les couleurs ni dans l'excellence de leurs traite-
mnent» touliniques.

1I282TRTII

L.es papiers "Tout rognés" Staunton sauvent du temps et du
travail danîs la pose (le la tapisserie et Ils assurent un travail
piarfait.
loPrsque vous achetez des papiers à tapisser,« faites-vous mon-
trer les p)apiers Staunton. Ils sont en vente chez tous les prin-
cipaux. mairchands de papiers à tapisser du Canada.

STAUNTONS LIMITED
Fabricants de papiers. à tapisser

TORONTO

Salles de ventes à Montréal: Chambre No 310
Edifice Mappin & Webb, 10 rue Victoria.



LE PRIX COURANT, vendredi 12 décembre 1919

No. 235 Roulettes
Excellentes pour porte

Royal Trolley
Roulette pour porte de maison

Support double pour solives

Serrure pour porte*
Tous genres - Lign

Nous enverrons
notre catalogue (160
plet à qui nous en fera

Ecrivez-nous pour p
ce qui peut vous i
notre

Bureau de M

Lorsque vous étes
Montréal venez à not
à notre salle d'échan

290 rue St-Pau

Absorbe-chocs H.-&
aux Fords les mauv

d'Angle
s de garage

No. 321. Roulette Trolley Cham-
plan, sans égale

coupe-teu.
e compléte

No. 11. Support-trolley de porte
de maison, silencieux et d'un

avec plaisir roulement facile.
pages) com-
la demande.

rix sur tout
ntéresser, à

ontréal

de passage à
re bureau et
tillons

OuestEchelle de magasins. TousilOes genres

0

71--

0 0

den maison siecexdtdu

Eche chdemgamn.nsuc -

D. Red dou

aischein

'z- > <

IchardsX.0
Support de Porte de garage

CANLADN COMPANYM.,eT.m

LONDON,ONTARIO.E~
En écrivant aux annonteurs, mentionnez "Le Prix Courant", s.v.p.

Vol. XXXII - No 50 .,



LE PRIX COURANT, vendredi 12 décembre 1919

Ce gomunerc¢. dt l
Allez-vous être du nombre des
marchands qui font de fl'argent
avec le commerce de Noël?
Efforcez-vous d'avoir ce commerce
cette année -- et permettez aux
Disston de vous aider!
Les gens qui lisent régulièrement
les annonces des scies et des outils
Disston dans leurs journaux et ina-
gazines seront ceux qui achèteront
chez vous à l'occasion de Noël -
profitez de' la popularité du nom
Disston pour leur vendre.
La publicité Disston pour les meil-
leurs outils et scies sur le marché

atteint pour ainsi dire tous vos
clients.

7,456,748 propriétaires, 781,067
garçons et jeunes gens et 9,689,745
cultivateurs ainsi que leurs famil-
les lisent régulièrement les annon-
ces Disston - et ces mêmes gens
seront vos clients à Noël.

Profitez de la publicité Disston !

Nous nous ferons un plaisir de
vous envoyer des étalages de viti-.
nes, des garnitures de magasin
ainsi que de la littérature d'annon-
ce. Ecrivez-nous.

HENRY DISSTON & SONS, Inc., Toronto, Canada.
Succuraale: Vancuver. C.A.

Qualité d'abord avc les
MANCHES DE STILL

Nous faisons une sp6cialit6 de la fabrication des man-
ches en bols

LA QUALITE D'ABORD a toujours 6t6 notre politique
pour tous nos produits.

LES MANCHES DE STILL jouissent dans tout le Do.
minion d'un renom qui les met au péemier rang des
articles de vente rapide pour le d6tailiant.

Partout où l'on demande ce qu'il y a de mieux, les
STILL sont en vente.

Il s'en vend plus au -Canada que ceux de n'importe
quelle autre marque. LES MANCHES.DE STILI. sont
faits avec soin avec des bois canadiens de haute qua.
lit6 et exceptionnellement résistants: Manches de ha-
che, de pique, de masse et de marteau. Manches Cant,Hook et Peavle. Les MANCHES DE STILL donnent
de bons profits au détaillant et une satisfactloh par.
faîte au clientI

J. H. STILMFG, COMPANY
St Thomals - - Ontario

En lorivant aux annonceurs, mentionnez "L@ Prix Courant", s.v.p.

Lessiveuse à haute vitesse
"CHAMPION" de

Une ligne pop~ulaire et profitable durant toute l'année.
Vos clients la connaissent grAce à notre publicité

MAXWELL'S LIMITED, St. Marys, Ont.

vol. Xx= - t4o 58

oivf- .010. '
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ANNONCE
Nous rendant compte qu'il y aura plus D'ARTICLES DE
BASE BALL de vendus la saison prochaine que jamais
auparavant, nous nous sommes assurés la distribution de
la ligne complète de DRAPER & MAYNARD.

ARTICLES DE BASE BALL
POUR 1920

La Ligne D..& M. Draper & Maynard

Articles de
base ball.

Gants de
joueurs de

champ.

Gants de
joueurs de but.

Masques.

Et, de fait, tout à part des uniformes.
Nos voyageurs partiront dans quel-
ques jours avec une ligne complète
d'échantillons.
Vous y gagneriez à examiner cette
ligne.
Nos catalogues sont entre les mains
des imprimeurs.

Distributeurs en gros:

Articles divers

de base ball.

Base Balls

"Officielles".

Mitaines de

catchers.

Bâtons.

I sria Bros., Limited, Montréal
en lorivent aux annonceurs, Mentionnez "Le Prix Courant", s.v.p

Vol. XXH - No 60
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Nous fabriquons toutes espéces de Scies Circulaires à dentsi 301id
et à dents rapportées. Quel ýque soit le genre de Sciez que ver'
tiésurez, nous pouvons vous les faire.
Répraions générales sur Scies telles que: i
Viele Scies, à dents solides, converties en dents rapportée&.
dlents rapportées converties cri -dents solides.
Scies passées au feu rfparées à neuf, à. dents solides. O tit
rapportées.
Dents et Sections de Scies SIMONDS et R. HOE.
Demandez nos prix avant de placer vos commandes ailleurs.

LA MANUFACTURE DE SCIES DE LEVIS
-. LEVI$, QUE.

En 6orivent aux annonceur@. mnnIonnez "Le Prix Courant",e s.v.p.

Et au à Tuyau avec Chaîne
FORCE AU MAbtTEAU-PILON

"Vulcan" de Williams
Incassable.

Prise très forte.
S'ajuste en le disant.

*Se fixe partout.
3 grandeurs -tuyaux de ýi à 8 pcs.

Allons-nous vous envoyer notre catalogue ?

J. H. WILILIAMS -& CO.,
1 22.RICHARDS ST., BROOKLYN. 'M. Y.

122 Vulcan Street, Buffalo, N. Y.
122 So. Clinton Sireet, Chicago, Ili.

Représentants pour le Canada,
THE CANADIAN FAIRBANKS-MORSE CO.

Vol. XXXII - No
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rçons, Pratiquez le tir
La qualité des Dominion 22's a été démontrée par leur usage
par les membres des clubs de tir du Canada et par les équipes
de cadets cjui ont remporté des prix à l'étranger.
Des 22's qui ont subi de semblables épreuves, où la précision,
l'opération positive et le pénétration ne sont pas seulement né-
cessaires mais essentielles, ne sont pas difficiles à vendre sur
votre comptoir.
Des milliers de garçons pratiquent le tir dans les clubs disper-
sés partout au Canada. Tous les bons tireurs. se servent des

22'S DOMINION
S'il n'y a pas de club de tir dans votre localité, laissez-nous
vous aider à en organiser un. Cela voudra dire de nouveaux
clients pour vous - les garçons d'aujourd'hui qui seront les
gros acheteurs de demain.
Ecrivez pour avoir notre livre traitant du tir à la carabine et de
l'organisation d'un club.
Ce livre, avec un stock camplet de toutes les 22's Dominion,
vous feront faire de plus gros profits avec vos ventes de car-
touches.

Capsules B B.'
Capsles . B.Dominion CartridgeCapsules C. B.

.22 courtes.

.22 longues. .O. Limitec

.22 courtes, forme champignon

.22 longues, forme champignon. 120 rue St-Jacques,

.22 longues pour carabine. Montréul.

.22 très longuès.
.22 W.R.F. (Poudre notre).
.22 W R.F. sans fumée).
.22 Winchester Automatic.

En Icrivant aux annonceurs, mentionnez &Le Prix Courant", s.v.p.
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'-I*
Notre assortiment considérable de BOULONS A VOITURE
et A MACHINE. DE VIS A CARROSSERIE, RIVETS,
ECROUS ET RONDELLES <washers), ECROUS. CARRES.f ET HEXAGONES, PENTURES DE-PORTES DE GRANGE
ET DE BARRIERE AVEC CROCHETS POINTUS, 'assure
des commandes remplies rapidement et une expédition

t.NOTRE QUALITE ET NOS PRIXPLAISENT A
oÛý E MODE.

LONDON BOLT & HINGE .WORKS
Agences à Montréal Siège social et fabriques:

Toronto 623-639 Maîtiand Si.,
Winnipeg London, Canada.
Vancouver

Silèges de chaiSe-Faits de trois placages _C_ ]LOSE
Modèles réguliers San ud TW ÇWE

Tous les sièges C.V.C. sont fat uson n'ayant pas de connectîon d'égout. Installation
meilleur matériel, bien collé. d'une jj facile. Pleine garantie. PRIX BON MARCHE.

jolie forme et trouée avec soin; les ZCR IVEZ-NOUS.
coins lea sièges sont bien arrondis.IGOR AIREMIL

lsbrs pole assa papie al Corps fait d'acier galvanisé de premier ordre, finià
et fini. avec du véritable vernis l'intérieur de trois couches de Pur Emaîl Blanc. Une baignoire
bancs d'église. très attrayante et durable à u-n prIx modeste.
Faites venir dus échantillons et comi Ecrivez-nous Our plusparez-les avec ceux de n'Importe mls~ls
quelle autre marque.aml@dtle

'Canadian VeneeringCÈo., Inc. Trhe Steel Trough
ACTON VALE!, QUEBEO ahn

Distributeurs: Richardson & Bureau, W8 rue Co.,f Ltd.,
CANA .DA at.Frs.Xavler, Montréal. Tweed, (Ont.) 1 fl -M

Bains en acier - ilau6,e quae - Pâ prix.

t T LE AL ANIEENova Scotia SteelU & oal Co@
LIMITED

1,QUEENS MANUFACTURIERS
ACIER en BARRES MARCHAND, MACHINERIE à
ROUES, TRANSMISSIONS en ACIER COMPRIME
POLI, TOLES D'ACIER jusqu'à 48 pouces de large,

CANAM RAILS en 11T" de 12, 18, 28 ot 40 livres à la verge,
ECLISSES, ESSIEUX DE CHARS. DE C~HEMINS

Abaolument la meilleure *sur le marché. DE FER.
Si votre marchand ne peut vous donner des cotations, Grosses Pièces de Forges, une Spécialité
écrivez-nous pour avoir nos prix.MiedeFrWbnemeeé-*«dehab-

A; C. LESLIIE & Co., ]LiMITED Haute-Fourneaux, Fours à Révdrbèro à Sidney MInes
N.-E..- Laminoli, Forges et AtelIers de Finissage

560 rue St-Paui ouest à Newi-Glasgow (tL-E.).
MONTREAL Bureau Principal: New Gla.sgow (N..E.)

Feure t Ppie Si vous éprouvez quelquenmbarras
Toitures Goudronnées (Roflng). priâtes à poer dans. vos, achats,
2 et s. .Papiers de Construction, Feutre à Dou.-
bler et à Tapisser, Produite de Goudron, Papier
à Tapisser et à imprimer, Papier ýd'EmbaUàag C O) N S SU L T E Z
Brun et Manile, Toitures en Caoutchouc "Favo-
rite"l et ",Capitol".,lsan ce du

Fabtikiants du Feutre. Goudronné e nocsd
«BLACK DIAMOND"- ý URA

ALEX McARTHUR &CO., LiMitOdPRIX COURANT
Bureaux et Entrepôts:,82 Rue MoOil, MONTREAL... .

Manufacture de Feutre pour Toiture: Rues Mo- et écrivez aux -annonceurs
reaqu et *Fürsyth, Montréal. Moulin à Papier,

*jolletteQd

En écrivant aux annonceurs, mntionnrez "Le Prix Courant", LvN.p.
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Becs de Lampe et de Fanal' CORRECT»
(type ài flam'me en éventai)

De 25 p*.s à.50 p.c. plus de lumière que n'importe quel autre bec,

Donnez une comman-
de d'essai à votre mar-
chand de gros. Vous ai-
mertez ces becs.

Il

Nous fabriquons éga-
lement les becs
"1QUEEN MARY" et
IlDOMINION."

THE SCHULTZ MFG. 0Oa LIMITER
HAMILTON, Cqjnada.

Donnez-nous le nom -de votre marchand de gros et nous vous
enverrons un échantillon.

Nous fisons tout en fit douvrages en fil

Par une expérience depu d'un demi-siècle, nous avons acquis les connaissances
spéciales t l'habilet reie pour faire des ouvrages on fil métallique.

Deux grandes usines à votre dispoeition, pour la fabrication en grandes quan.
tités de: à

Treillages en fil métallique, Châssi, de protection en broche, Divisions en fil mé.
=allqe, Nattes en broche, Gardes de protdbtlon pour machines, Panneaux on fil

malique, Supports en broche, Paniers en broche, Portes en broche, Grillages en
fil métallique, Eneignes en fil métallique, Articles de jardin en broche, etc.

NOUS. -FABRIQUONS AUSSI:

Garde de puits d'air ,en fil métail

Armoires en acier, tablettes, bottes, cabinets, tabourets,
chaises, etc.
Ouvrages d'ornementation en fer et en bronze, ouvrages on fil
métallique pour entrepreneur généraux.
ElcrIvez-nous en fran_çals pour avoir un catalogue et une bro.
churette Illustrée on français.
Nous avons besoin d'agents énergiques dans tous 10s districts
pour faire de grosses affaires avec les églises, écoles, couvent,
fabriques, banques, etc.

Garde on broche
(Cadre on fer «n'lu''> "Garde on broche.,

(ýCadre on fer rond>

1ýz DEcNis WiRc MID 1r014f

Loims o.Li. n

Hamilton,
Winnipeg,
Calgary,

Vancouver.

Division on broche Dour sali. di

.1En 6crivant aux annonceurs, mentionnez «Le Prix Courant", &,v.p6

-Halfax,.

Montrial,
Ottawa,
Toronto,

50 L!3 PRIX COURAT, vendredi 12 ddcembre 1919
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P llus de clients DAYLO puJanvier
UTN nombre nouveau et exceptionnellement consIdérable da-

'cheteurs Daylo pour janvier est en préparation. lis seroint
-préte pour la livraison à votre porte le premier janvier,. garanis
disposés A-pousser leurs dollars sur Votre comptoir.
Nous recueillons ces acheteurs dans l'un de a champi les plus
promettants qui* existe parmi lesgens qui se 'servent 'des Daylos'
-les fabriques"et autres usines Industrielles.& l

~ '4""' a publicité Daylo dans les magazines pour janvier et février
va créer un grand marché pour les Daylos et les batterles'Tdniigs-
ton dans toutes les Industries du pays:
Les magadzines ont été choisis poiqr atteindre à la fois 4q Pa.

~ trou et- l'employé, et les annonces elles-mômes, dont quelques-
unes sont reproduites ici, feront connialtre à tous les chefs ainsi
Qu'à leur personnel la nécessité vitale dei Daylos pour. accrottre
la production, diminuer les bris, éliminer les retards, augmenter

les profits et les enveloppes de paie.'ML Autour de vous-même, Il y a des fabriques et des travailleurs> qui
seront prêta à acheter. des produite Daylo par quantité ou unseul à la fois. Ils peuvent être amenés à votre miagasin si vouscoopérezavec nous dans cette campàgne-on faisant un étalage.apbroDprié avec du matériel que mous fournissons gratis.

- Tout ce que -vous avez à taire, c'est. de vous joindre aux Mar-
Schauds qui, nous aident à vendre les Ever Ready. Servez-vous du

_________ coupon ci-dessous pour avoir plus de renseignements à ce sujet.
Ne différez pas afin de -pouvoir prendre part à nos ventes de
Janvier.

oan"d. A&.fhi

CANADIAN NA-riONAiL CàB*ON COMPANY, Limlted
Toronto, Canada

Prière de m'envoyer, san-l que cela ne m'engage en rien, des renseignements complets sur votre système
coop6ratif EveràýRady par. lequel je puis paitîcîper aux ventea.résuitant de vos campaànes pýour d6velop-
per le marché Daylo
Nom..................Adresse...............

Cité..........................Province

Mvuillez: nous dire si. vous tenez déjà la ligne Daylo.)

Mn, krivmnt 'ig a - -"L x' :*
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Un projet ambitieux
L'achèvement des rapports des Ingénieurs ca-

nadiens et américains sur le développement de la
route du -St-Laurent à l'ouest de Montréal marque
un pas de plus dans la •:arche de deux projets,
tous deux de grande importance. Le premier pro-
jet a trait à la navigation et doit établir au moyen
d'une série de canaux, de barrages et d'écluses,
un chenal -profond jusqu'au lac Ontario. Avec
l'apprcfondissement du Canal Welland, actuElle-
ment en voie d'exécution, ceci placerait Port Ar-
thur et Fort William, en Canada, et Duluth et Mar-
quette, aux Etats-Unis, comme têtes de ligne de la
navigation océanique. Les travaux qu'il serait né-
cessaire d'entreprendre poui' la réalisation de ce
Plan ambitieux auraient aussi l'avantage de per-
mettre d'utiliser dans les deux pays une quantité
d'énergie hydro-électrique estimée à plus d'un
million de chevaux-vapeur. C'est cette partie du
Projet qui attire actuellement le plus d'attention,
en partie à cause de la grève de3 mines de charbon
bitu-nineux aux Etats-Unis qui fait ressortir le dé-
savantage de dépendre des Etatis-Unis pour notre
approvisionnement de chàrbon pour produire la
vapeur.. Il a été déclaré que s'il y avait des moyens
pour débarrasser l'industrie et, les entreprises de
transport canadiennes de cette dépendance, on de-
vait faire. tous ses efforts pour les mettre en exploi-
tation. A première vue cet argument est rai.
sonnable et solide, Mais Il y a des considérations
secondiàrès de grandes importance qui doivent
être soumises à rétude d'experts accomplis avant
d'en arriver, à .une décision raisonnable; La prin-
cipale de ces. considérations est une question de
dépense plutôt que de principe -et il semble que
cette question de dépense né peut être arrêtée que

si elle procure un avantage assuré au point de vue
de la navigation aussi bien qu'au point de vue du
développement (le la force motrice. 'On peut con-
sidérer co'ume douteux que le succès de l'une du
l'autre branche de cette grande entreprise, à l'ex-
clusion de l'autre branche, justifierait le colât
énorne (les travaux qui devront être exécutés. Il
cst incontestable qu'il y a de grands pouvoirs d'eau
à exploiter le long du St-Laurent:, nota'.nment au
Long Sault et des entreprises privées ont à plu-
sieurs reprises essayé d'acquérir ces pouvoirs
d'eau. Ce oui s'est fait dans ce sens ne peut cepen-
dant pas suffire comme preuve de la valeur écono-
mique du plan de développement de la force mo-
trice sur le pied où il est actuellement considéré.
La comumission de Conservation, -dans son rapport
paru au début de l'année, montre que la capacité
totale des usines de, pouvoir hydro-électrique at-
teignait à cette époque 1,806,618 chevaux-vapeur.
De nouveaux travaux ont été faits pendant l'année
et la capacité a été grande-ment augmentée, mais
les chiffres donnés serviront d'indication pour la
difficulté qu'on rencontrera à placer rapidement
la nouvelle énergIe provenant d'un développe'nent
aussi vaste que celui qui est envisagé avec l'utili-
sation du St-Laurent. Si la force hydro-électrique
pouvait remplacer le charbon bitumineux pour les
locomotives, sous le rapport de la dépense et de la
sécurité, le problème serait beaucoup plus simknple.
L'avenir rendra peut-être la chose, possible, mais à

Présent il est de fait que les éliemiis de fer de ce

continent ne sont pas prêts à adopter la traction

électrique sinon dans quelques cas spéciaux et sur

des distances relativement courtes.

VEZ LE TABAC A UERIg,

COURANT
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Une tentative a été faitle dans l'Ontario pour
réunir le projet. du développement du St-Laurent
au Système Hydro-électrique de cette province et
un avis, ressemblanti fort à des instructions, a été
donné au Gouvernement du Dondnion à cet effet.
Si ce travail doit jamai être entrepris, il devra
êtref sous le contrôle du Dominion. et comme 'tel,
Il ne pourra offrir aucun avantage local particulier
à moins que le gouvernement du Dominion ne se
-départisse de ses- devoirs. Tout cela est cependant
une question de longue haleine. 'C'est un projet
,dont on parle depulB- de nomb~reuses années et qui
ne sera réalisé'ni demain ni après-demain. Les
rapports prépairés par les ingénieurs des deux gou-
vernements doivent d'abord - être étudiés de près
par ces gouvernements. Il sera ensuite du devoir
de la Commission Internationale d'examiner toute
là question dans la forme où elle lui est présentée.
Une action rapide de la part de la Commission
n'est ni possible, ni désirable. La commission va
s'odcuper tout d'abord du projet au point de vue
de la navigation qui a' la préséance sur les ques-
tions de l'éneigie et de l'irrigation d'après les ter-
mes du traité qui a nommé la commision. La ques-
tion est très vaste. L'idée d'ouvrir ces grandes
mers Intérieures au conmerce de l'Atlantique ne,
manque paa d'attrait. Elle Intéresse naturellement
dune façon particulière les cités des lacs dont les
habitants sont- accoutumés à faire des rêves et à
avoir des visions de ports de mer encombrés de
navires océaniques. -La décision, quand elle vien-
dra, ne sera basée ni sur le sentiment ni sur les
ambitions locales, mais sur l'intérêt du pays en gé-
néral au point de vue des. avantages économiques.
Le coût de cette entreprise a été évalué approxi-
mativement à un chiffre variant de 200'à 300 iUl-
lions. L'expérience prouve que la dépense dépas-
serait aujorud'hui de beaucoup le plus haut de ces
chiffres. En supposant que le Canada serait prêt
à assurer sa part d'une dépense aussi considéra-
ble, ce qui n'est pas le cas actuellement, est-ce que
les avantages qui en découleraleâit pour le pays
justifieraient une telle, mise -de fonds? Des- ex-
perts ont discuté la possibllUtô d'utiliser les océani-
ques sur les grands lacs et n'ont pu. se mettre d'ac-
cord sur ce point. En tout cas, même en considé-
rant le nombre d'années nécessaire pour terminer
ces travaux, on peut dire que le temps n'est pas
encore venu pour une entreprise aussi ambitieuse.
Le- plan est si grand et le prix si élevé qu'on ne
peut pas y apporter trop de consldératlon. . Il se
peut que le pays suive le mouvement indiqué, mals
ll faut qu'il le fasse avec lenteur et précaution.

LES PROGRES DE L'INDUSTRIE DANS LA
PROVINCE DE QUEBEC

Parmi les dix nouvelles industries importan-
tes, établies dans la province d Qué dats: les-
trois drnirs mo-son copte une fa d'alu-

mettes à Berthier et une fabrique de bonneterie à
Druùminondvlle. C'est ainsi que se développe l'in-
dustrie manufacturière dans cette province qui est
déjà prospère par son agriculture, ses pêcheries,
ses forêts et ses mines.. Des manufactures nouvel-
les sont créées tous les jours dans les villes et les ci-
tés et en certains endroits des pouvoirs d'eau sont
mis en valeur pour leur exploitation. D'énormes
usines électriques fournissent la force motrice à
prix modéré., En 15 ans, de 1900 à 1915 la valeur
des produits manufacturés a passé de $158.287.-
994. - à $381 203.999. - soit une augmentation de
121%. Et il n'y a pas de ralentissement dans ce
progrès. ]Parlant de l'établissement de la fabri-
que d'allumettes ~à Bertbler, onYait remar'qer
qu'une des raisons primordiales qui ont poussé à
choisir cet endroit consiste dans les conditions sa-
tisfaisantes de la main-d'oeuvre. Ceci est vrai
d'une façon générale dans la province de Québec.
Les habitants y sont Industrieux. Ils désirent tra-
vailler régulièrement toute l'année et Ils ne cher-
chent jamais à créer de l'agitation à moins d'avoir
de bonnes raisons. Nombreuses sont les industries
qui n'ont pas de grèves ou qui n'en ont que rare-
ment. Les' ouvriers réclament des augmentations
de salaires ou des- dimlnuons d'heures de tra-
vail d'une façon raisonnable et .généralement les
patrons font eux-mêmes des concessions; il en ré-
sulte partout une satisfaction mutuelle. C'est
ainsi que partout dans la povInce on rencontre
des centres bien établis et que les roues des mou-
lins tournent - sans arrêt. Lorsqu'une grève se
produit, il y a ordinairement des raisons locales
plus ou moins fondées et le- différent se règle de
patron à ouvrier.

1 n'est jamais question de saisir le contrôle
du gouvernement. Les ouvriers se font une idée
sensée de l'industrie comme de toute autre chose.
Aussi- longtemps * que durera cet état d'esprit la
province de Québec peut s'attendre à développer
ses ressources pour-le plus grand avantage de tous.
Ses habitants sont conservateurs, qûolqu'entre-
prenants et bons jusqu'au coeur. (La Gazette)

ÀSSOCIATION DE LA COUTELLERIE

L'industrie nationale de la coutellerie va bien-
tôt s'organiser. Des délégués représentant 80
pour cent dé la production de la coutellerie dans
le pays ëntier sont en ssslon actuellement à
Atlantic City pour cette orgauation. - Les bases
ont été posées pour une association nationale, et
un comité exécutif a été nommé ayant comme pré-
sident M. Charles Rothwell, de Meriden, Coin., de
la Miller Bros. Pocket Cutlery-Company.

Une campagne:de publicité à travers tout le
pays, dans les périodiques, les jotrnaux quoti-
diens 'et les publications co mueriales sera com-
minecép bientôt -pour. -faire comprendre-au peuple
américain l'opportunité d'mloyer l coutellerie
faite en Amérique.',
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Il faut maintenir l'exportation
à son maximum

Cela est nécessaire si le Canada veut conserver la
place qu'il avait à la signature de l'armistice.

La question des transports est un grand facteur.

Ce pays devrait posséder un tonnage minimum
de 3,000,000 de tonnes. - La question finan-

cière est aussi très importante.

Dans une... conférence. faàte devant l'Associa-
tion de Publicité de Montréal M. Lloyd Harris fait
ressortir la'nécessité de développer à son plus haut
possible le commerce d'exportation du Canada et
de réduire les Importations le plus possible. Le
président E. M. Emery Introduit l'orateur qui a
choisi pour sujet: "Des occasions de développement
du Commerce canadien d'exportation."

M. Harris rappelle quau début de la guerre,
le surplus de la production canadienne a été pris
par les gouvernements alliés et qu'à la fin de la
guerre il a fallu rétablir les anciens débouchés et
en rechercher de' nouveaux Si nous voulons con-
server la place que. nous avions à l'époque de l'Ar-
m-istice, le Gouvernement considère, et à juste titre
que les exportations doivent; être maintenues à leur
maximum et les importations réduites à leur mini-
mum.

L'orateur cite des chiffres et déclare que si le
Canada continue à travailler d'une façon aussi fa-
vorable qu'en 1918, nous nous reléverons des ef-
fets de la guerre plus fact.lement, mieux et plus ra-
pidement qu'aucune autre contrée au monde. De
1913 à 1918 le Canada est devenu un pays manu-
facturier au lieu d'être un pays agricole comme il.
1 était à l'origine, la diffiçulté. a été de trouver des
débouchés pour les produits agricoles et manufac-
turés. Le Canada a été réellement le seul pays qui
ait fait un effort pour s'adapter aux nouvelles con-
ditions, ajoute l'orateur, faisant allusion ·à l'acte
du Gouvernement qui a organisé la mission dont il
est le chef et il est d'avis que quelque chose a été
fait dans ces derniers douze mois. L'organisation
le Londres est une véritàble organisation com-
ierciale et est menée comme une entreprise com-

Inerciale et non comme une administration du gou-
vernement.

Le problème du transport
L'orateur dit que pour développer le commer-

ee d'exportation il ne faut pas perdrè de vue les
conditions intérieures du pays. Il est décourageant
pour un' voyageur de commerce de vendre. de la
inarchandise et de voir que la fabrique ne. peut pas
fournir. C'est pourtant ce qui s'est produit l'an-
née dernière. Le Canada était' bien estimé en Eu-
rope, la conduite' de ses soldats lui avait fait une
Publicité des plus fa<porables et lui avait acquis une

bonne réputation, principalement en Serbie, en
Roumanie et en Pologne et il pouvait s'attendre à
un sentiment de préférence de la part de ces pays.

Un des grands problèmes de l'exportation' rési-
de dans la question des transports et l'orateur
déclare énergiquement qu'il devrait y avoir un re-
gistre canadien et, que les lois devraient être chan-
gées pour engager les armateurs à faire Inscrire
leurs navires dans le registre canadien. Il estime
que le minnimpm de tonnage que le Canada devrait
chercher à avoir est de 3,000,000 de tonnes. La
Norvège, qui est un payg plus petit, avec une po-
pulation moindre que la nôtre, a 3,000,000 de bon-
nes enregistrées Il est nécessaire que les navires
canadiens soient sous le chtrôl duCanadi.

Une autre question est celle des finances et M.
Harris est d'avis que nous n'avons pas jusqu'ici
apporté suffisamment d'attention aux finances in-
ternationales. Il y a des banquiers à New-York et
à Londres qui suivent aftentivement notre déve-
loppement et qui sont prêts à intervenir pour avoir
des commissions. Le Canada devrait conduire ses
propres affaires du commencement jusqu'à la fin,
dit-il.

La question des langues est également impor-
tante au point de vue du commerce d'exportation.
En Canada, dit-il, nous nous querellons sur une
question de deux langues. Le commèrce étranger
ne peut pas se faire avec une seule langue et pour
réussir les vendeurs doivent parler au moins deux
langues et Ils ont encore beaucoup plus de chances
de succès s'ils en parlent trois ou quatre. Sa con-
naissance du français, ajoute-t-il, lui a été d'un
grand secours lorsqu'il se trouvait à Paris.

M. Harris ajoute que dans l'étendue de l'1Em-
pire il y a de grands débouchés pour le commerce
canadien.

L'ALCOOL SERA DIT-ON LE COMBUSTIBLE
DE L'AVENIR

Le bulletin de la Société Nationale de Géogra-
phie de Washington rapporte que le Dr Alexander
Graham Bell déclare que l'alcool est le combusti-
ble de l'avenir pour le monde entier. Il fait remar-
quer que l'augmentation du prix du combustible
nécessaire pour les machines est un obstacle à tout
nouveau progrès dans le développement de-l'indus-
trie mécanique. Le charbon et le pétrole augmen-
tent et leur quantité est limitée.

Il y a cependant une autre source de combus-
tible, ajoute le Dr Bell. L'alcool est un combustible
beau, propre et efficace et il peut 'être produit à
bon marché. L'alcool de bois peut être employé
comme combustible et nous pouvons faire de l'al-
cool avec les sciures de bois qui est un déchet de
nos scieries.

L'alcool peut aussi être tiré du blé et 'de fait
de presque tous les végétaux sesceptibles de fer-
mentation; On peut employer le surplus de nos
moissons et même les mauvaises herbes."

VoL XXXII No 60



LE PRIX COURANT, vendredi 12 décembre'1919. Vl XI o5

Le marcheé. canadien se dévez
lôppe -rapidement

le mouvemnent des maisons américaines interrom-
pu par, la guerre p. repris. - Queques-unes
des grandes usines et ce qu'elles font

Le Journal de Wall Street co'mmcnte le mou-
vement des mqlsons américaines qui viennent éta-
blir des cuccursales. en .Canada. Ce journal publ.e
uné liste de quelques-unes des plus grandes usines
-qui ont été ouvertes tci par des compagnies amnéri-
caines depui la 'signature de l'armistice. Les
questions de tairif ont aemené la création de 400 à

-'-0'succursales> alériones 'en « Canada avant la-
guerre. La guerre européenne a' -arrêté temporai-
rement ce mouvement, mais Il repreni1 de plus bel-
le. Cet auto'mhe on a pu compter plus d'une ving-
tea4Ie de nouvelles' usines Installées dans des cen-
tres Industriels convenables et les agents de plu-
sieurs Importantes co.mpagnIAes américaines sont à
la recherche de nouveaux terrai.s.

Le commierce des autonmobites a une placc
prépoidérante dans ce -,.iouve-ient'L: -La General
Uotors of Canada a dépensé près de $15,000,00)
poutr l'installation cIe ses, us»-nes en voie d'achève-
ment ii..Oshawa et Walkerv'ille (Ont.) ; li Wilfly's-
Overland of Canada a placé son usine (le West To-
ronto sur un pied de rendement normal, lat Ford
Motoi' Car of Canada travaille à pien rendem~ent àt
son établissement de Ford City, Ont. et nio-mb-e
d'autres. fabriques d'autom.iobiles ont pris une gran-
de expansioni.

La Goodyear Tire & Rubber Co of Canada
agrandit sa fabrique de Newv Toronto de façon a
augK.rènter sa production de 2,500 à 3,500 pneus
par jour., La Canadian Consolldated Riubber Co.
dépense $1,000,000 dans. ses usines de Kitchener,
Ont, et la F'lrestone Tire & Co. de Akron, Ont,. va
ouvrir une nouvelle usine à Hamilton, Ont., qui
produira dès le début 3,000 pneus par jour. Cette
compagnie'. a.acheté'80, acres de terrain et dépen-
sera plus d'un million de dollars dans cette entre-
prise.

Sur le. terrain. des Instruments de musique, le
fait le plus remarquable a été l'acquisition par la
Colu'mbla. Grphophone Co. de New-York, de l'lm-,
mense usine de la Cax'adlan Aeroplanes Ltd., à To-
ronto' La ,General Phonograph Corporation de
New-York a repris une usine déjà existante à Kit-
chener, Ont, et va l'agrandir et, divers financiers
new-yorkais,, sous le nom de la Ca.nadian Ph9no-
graph Motor Co.. Ltd. -ont choisi Stratford, Ont.,
pour l'emplacement de leurs usines.

Dans' la 'branche des pulpes, papiers et pro-
duits du papier -un des.établissements les plus Im-
portants:est 'celui de la International Paper Co., à
Trois-Rivières, Qué., A Peterboro, Ont, la Nashau
Gtr.nmed & Coated Paper Co. de Nashau, N. H., est

en train d'installer une succursale dans2 un bâti.
ment acquis à cet effet, É!ette' côxmipagnl compte
être en opéfatipU pirle. mois de. janvier.

Parm a lsates cmpagnies ayant Ouvert dei
Succursales en canada on trouve. la Robbins &
MYers Co. la Western clock co. et la Hoover Sue-
tion Sweeper Co. La Premlèie construit une usine
capable de produire 126,000 moteurs par an et em-.
ployant 500)'personnes à Brantford, Ont. Elle es-
Père Pouvoir commencer ses Opérations en janvier.
La deuxième s'inetalle à Peterboro, Ont., où elle
reprend un bâtiment existant et co'.pte égalemieli
pC)uvoir produire en janvier.' La troisième vient (je
termner la construction d'une vaste usine à lia1-

-milton, Ont.
SOUS le noni de la Niagara Wire Weavig Co.,

la Lindsay Wire Weaving Co. de Cleveland, ohio,
déPense $220,000 pour la construction à Niagara
Falls,. Ont., d'Une usine qui emploierà 150 ouvriers
pour la fabrication des toiles 'métalliques et des
miachines .pour le tissage du fil de fer, . .hi RailwaY
Steel Spring Co. (le New-York va commencer el,
janv'er la fabrication des jantes d'aci .er POU!- &u'-
11i11 de fer à Mcneltréal sous le nomn de la Caîiv ' i
Steel 'Tire &. Wheel Co. La Elgin Gas' Motor- dt
Elgiiv, ill. construit -à Winnipeg une usine à ëtéa-
Crs qti prýdeIra 15 moteurs -par jour.

LA TARTARINE

La maison Harry Horne Co. Ltd., nous fait
parvenir les cotations de son produit spécial h'
-Tartarine, 'qui se lisent commne suit:

Paque t 1/4 lb. 4 doz à la caisse...
Boites ½o lb. 3 doz à la"caIsse
Bottes 1 lb. 2 doz à la caisse .

Boites 10 lbs. 4 boites à la caesse
Seaux 30 livrés.......
Seaux 50 livres .. .. .. .. ..
Tonnelets 100 livres.....

. . . .95 la doz.

. . .1.75

. . .3.25

*. 2.60 chaque

*. ..25 la livre

..23
Barils. 300 livres. ....... ' . .21

En adressant sa liste .de 'prix, cette maison ré-
putée nous fait observer .que la tartarn.e. est un des
plus grands suaccédanés: de 'la crème de. tartre qui
ait été mis à la disposition du pubie canadien à
1/3 du prix de- cette dernitère' 'our fins--êullnair-es,
elle répond à toute s 'les ei*dgences .de là façon le
plus parfaite. -Ellé ne sert'pa's pour ins médicilla"'
les, mais est* employée. dans les différentes'par' ie'
du Canada par' les Plus i1mportants, ét les 1-meilleur,
boulangers, ce -qui «constitue'la - eilleurie des re-
commandations.
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Accessoires d'automobiles comme cadeaux de Noël
es quincailliers ont une occasion de faire de beaux

profits et d'aider beaucoup de gens à choisir
un cadeau qui sena grandement apprécié par
tout automobiliste. - Suggestion pour une
annonce de saison dans cette ligne.

Cet hiver,. il y aura moins d'automobiles que
anais qui resteront au garage. L'auto est devenu
n facteur éconoiique dans la vie7 industrielle de
ous les centres. Les quintailliers qui tiennent les
ccessoires d'automobile n'ont pag été long à s'en
percevoir et -ils ont augmenté considérbíblement IF

ffre de leurs affaires avec ces articles. Mais ils
'ont peut-être jamais ëté aussi- prompts à s'aper-
evoir que fusage de l'automobile s'étend sur une
Ariode de l'année de plus en plus grande.

On a introduit tant d'accessoires et on a fait
ant d'améliorations d'année en année que l'on se
ert des autos avec presque autant de confort du-
ant les mois d'hiver que pendant toute autre
poque de l'année. Avec les\ articles et les systè-
nes qui ont été mis sur le marché, il y a une gran-
le source de bénéfice pour le quincaillier. Les ac-
,essoires d'automobiles pour'les mois d'hiver font
l'excellents cadeaux de Noël. Pour la Noël de cet-
e année, la Marshall Field Co. de Chicago fait un
talage spécial d'accessoires pour les acheteurs de
oël et les offre à ceux qui cherchent pour leurs

eaux quelque chose qui sorte des lignes ordinai-
es.

Avant la guerre, les automobilistes avaient une
endance à ,se servir le plus longtemps possible de
eur voiture et .à augmenter le nombre des autos
n service tout le long de l'année. C'est pendant
a guerre cepenilant que les automobiles, les ca-
nions et les ambulances automobiles ont prouvé
qu'ils surmontaient tus les inconvénients de la
température et de la route, soit au pays, soit à l'é-
tranger et ont démontré d'une façon concluante
leur sécurité, leur. utilité et même leur confort du-
rant les mois froids de l'hiver. - -

Moins que jamais les autos -resteront au repos
cet hiver. Même-la voiture de tourisme ordinaire
peut procurer un voyage très confortable pendant
la saison froide. Avec la capote fermée ou avec
n'importe quel type de carrosserie convertible une
voiture de tourisme ouverte est parfaitement ga-
rantie contreélefroid, la pluie ou la neige. On peut
installer pour presque rien une chaufferette pre-
nant sa chaleur sur le tuyau d'échappement, qui est
très convenable poûr *i e voiture à passagers ou
un camion. De chaudes couvertures pour les ge-
nOux et des geats doublés de laine augmentent
encore le confort dú- chauffeur et des voyageurs.
Les chaines a[utées sìïr les pneus permettent de

conduire la voiture sur des routes glissantes et mê-
me dans la neige épaisse avec aisance et sécurité.
Des solutions spéciales et des housses pour le mo-
teur empêchent la congélation du moteur et sup-
priment les inconvénients qui en découlent.

Devant cet ensemble de faits, Il n'y a aucune
raison plausible pour mettre l'auto au garage pour
l'hiver. Le temps est venu où l'on peut considérer
l'automobilisme comme pouvant se pratiquer d'un
bout de l'année à l'autre.

Les marchands d'automobiles recevront cet
automne et cet hiver bien plus de voitures que pen-
dant aucune autre saison correspondante. ns se-
ront très heureux de les avoir après la parcimonie
avec laquelle on leur en a livré cet été, car les
clients attendent anxieusement la livraison, quel-
ques-uns depuis plusieurs mois.

Etant donné le chiffre inusité de nouvelles voi-
tures qui vont être mises sur le marché à l'automne
et en hiver, il est de toute importance pour le fa-
bricant, le commissionnaire et le détaillant d'acces-
soires de se tenir prêt à répondre aux demandes de
fournitures et d'accessoires qui seront nécessaires
pour ces nouvelles voitures. Ces. articles sont de-
mandés lorsque les automobiles sont livrées au
printemps et en été et on en aura tout autant be-
soin lorsque les voitures seront sur la route pen-
dant la saison froide. Il faudra même y ajouter les
accessoires spéciaux à la saison destinés à assu-
rer le confort et la sécurité des automobilistes.

Si le quincaillier qui a l'habitude de tenir les
accessoires d'automobiles fait un étalage spécial
de ces articles, Il pourra être surpris de voir com-
ment ils augmentent ses ventes pour les fêtes. Il
y a beaucoup d'articles utiles peu coûteux qui peu-
vent faire un étalage attrayant pour la Noël, tels
que: liquide incongelable, freezometre, housse de
moteur pour différentes marques de voitures, gants
pour conduire, gants de fourrures, etc., et tant
d'autres articles utilisés spécialement en hiver.

il n'y a pas de cadeau plus, apprécié d'un au-
tomobiliste qu'un article utile pour l'auto. Les
quincailliers ont un champ extraordinaire dans
les accessoires d'auto et comme l'on espère un
commerce de Noël meilleur que jamais, cette ligne
peut être des plus profitables.

ON NE VENDRA DES PNEUS QU'AUX
MARCHANDS

La vente des pneus en Canada a progressé par
sauts et par bonds. Le développement de ce commer-
ce a fait naître une foule de problèmes sur la fa-
çon de traiter cet article depuis sa sortie, de la ft-
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brique jusqu'à son arrivée entre les mains du con-
sommateur. Doit-on permettre au consommateur
d'alcheter dirèctement ses' pneus en fabrique, ou
doit-on l'obliger à les acheter par. l'intermédiaire
du détaillant qui a droit à un bénéfice? Si le fabri-
cant. vend directement au consommateur, il ne
peut pas raisonnablement s'attendre à ce que le
détaillant apporte la meilleure attention à ses pro-
duits,, puisqu'il a été privé de son bénéfice sur la
vente. D'un autre côté le détaillant installera-t-il
un atelier de vulcanisation s'il n'a aucun lintret
immédialt à maintenir la bonne réputation des pneus
qu'il tient?

Tels sont les problènes qui se posent dans
cette branche-de commerce. Les grandes compa-
gnies de caoutchouc refusent graduellement de
vendre directement ou par l'entremise d'un ami.

Quand il s'agit de compagnies qui possèdent
au moins une dizaine d'autos, il n'en est pas de
même et il semble que dans ce cas le détaillant ne
tient pas à prendre. ces comptes pour lui. Mais le
détaillant demande avec instance que le fabricant
refuse de vendre des pneus à des consommateurs
particuliers.

En Angleterre, il existe une liste noire des fa-
bricants qui violent ce principe du commerce, mais
en Canada la loi ne permettrait pas, actuellement
du moins, un pareil traitement. Les grandes com-
pagnies de caoutchouc semblent disposées à refu-
ser les ventes directes. Il y aura bien de temps en
temps des fabricants de nouvelles marques, qui
pour lancer leur article, violeront ce principe, mais
les détaillants semblent être si fortement organisés
qu'il ne vaudra pas la peine pour ces fabricants'de
continuer -longtemis cette. façon de faire.

Le fabricant tient à ce que le détaillant retiré
son bénéfice légitime.

Il'semble. que toute l'affaire- recevra -bientôt
une conclusion satisfalsante. La question a été
soumise depuis quelque temps à l'Association. des
,marchands détaillants et les échanges ·de vues
semblent' avoir démontré que l'harmonie devait
subsister. Le détaillant veut tenir les pneus com-
ce un accessoire- à,son commerce avec un bénéfi-
ce légitime et le fabricant sérieux semble disposé à
adhérer à cette demande.

SUIVEZ-VOUS VOS COMPTES DE PRES?

La collection est un des facteurs les plus impor-
tants du succès.

il est de plus en plus évident que les jotirs
sont passés où l'on accordait un crédit illimité aux
,clients, surtout dans les districts rufaux. Les sta-
tistiques récentes montrent que de plus en plus
lès affaires de la campaghe se font au comptant.

Beaucoup .de -quincailliers ont naturellement des
comptep avec des fabriques, dès entrepreneurs ou
d'autres clients avec qui Il est Impossible de faire
un règlemçnt immédiat pour des marchandises
commandées par des ouvriers ou d'autres persoi.
nes, mais dans ce cas il y a une époque régulière
de fixée pour le paiement et les, commerçants
voient à ne pas laisser passer l'échéance.

Les gens sont capables de payer et. ils paieront
si le détaillant leur fait comprendre que son comi-
merce se fait plus ou moins sur la base du conp-
tant.

Beaucoup de faillite ont 'été causées plus par
la négligence du détaillant vis-à-vis de ses comp-
tes que par de mauvâises méthodes d'affaires. Et
il y a encore certains clients qui remettent le paie-
ment de leurs comptes échus. C'est à ces gens-là
que le détaillant doit s'en prendre et le mieux sera
de le faire tout de suite. Le succès phénoménal du
dernier Emprunt de la Victoire démontre qu'il y a
abondance d'argent en circulation et le détaillant
a droit à receVoir le compte qui lui est dû. S'ilie
le reçoit. pas la faute est peut-être également par-
tagée entre le détaillant et le client.

Beaucoup de commerçants. sont de piètres
collecteurs, parce qu'ils détestent J'ennuyer les
gens pour leur argent, d'un autre côté Il y a beau-
coup de clients qui -ont simplement besoin qu'on
leur rappelle qu'un compte est -dû pour qu'ils le
payent aussitôt. Mais il y aussi un certain nombre
de clients qui sont de mauvaise paye et avec ceux-
là ils font employer des méthodes plus énergiques.

De nombreuses méthodes ont été adoptées
par différents marchands dans tout le pays. Quel-
ques-uns ont publié des avis dans,les journaux lo-
caux; d'autres écrivent des lettres, -d'autres encore
font réclamer leurs comptes. Une bonneméthode
à suivre est,. si possible, de donner une tournure
personnelle à des lettres de ce genre. .Lecomner-
çant qui est en termes intimes avec son client,
peut en toute probabilité trouver quelques points
sur lesquels il peut insister pour donner à sa lettre
un caractère personnel.

Une autre métliode bonne à suivre est de rédi-
ger votre lettre suivant la saison, Si l'on est au
printemps, dites par 'xemple à votre créancier, que
c'est le commenéement de votié année commer-
ciale, que vous avez beaucoup de comptes à régler
et que vous apprécieriez -grandeinent un prompt
règlement. Si c'èst à l'automne, vous pouvez lui
dire que la moisson a été rentrée, que le bénéfice
des efforts de toute l'année' ét& recueilli et que
vous .apprécieriez bëaucoup__ sa coopération pour
vous permettre de liquider vos vieux comptes de
vos livres.. Ceci peut être adapfé aux quatre sai-
sons de l'année.

Vol. XXXII - No 50



LE PRIX COURANT, vendredi 12 décembre 1919

Préparons nous à faire u
L'augmentation du .pouvoir d!achat de la clientèle

des villes et des campagnes, le besoin d'amé-
liorer les. habitations promettent un commerce
splendide aux marchands qui vendent des pein-
tures et -vrnis.

La souscription de plus de $673,000,000 à
l'emprunt de la Victoire 1919 montre haut la main
que la situation financièrp du Canada est encore
loin de la. descente que quelques-uns avaient pré-
dlte depuis l'armistice.

Financièrement, la position du Canada a été
assurée encore pour une année au moins. Avec
un crédit Illimité à sa disposition, et avec ses res-
sources naturelles Infinies capables d'alimenter les
pays affamés d'Europe, le pays peut envisager gaie-
nient l'avenir pour .quelque temps encore.

Une de . nos binques canadiennes faisait re-
marquer récemment que les dépôts ordinaires d'é-
pargnes, portant intérêt dans les banques cana-
diennes, étaient de 1,000% supérieurs à ceux d'a-
vant la guerre. Nulle part on n'a vu une augmen-
tation' semblable. Dans ce rapport n'était pas
compris l'Emprunt de lai Victoire non plus que d'au-
tres placements de titres, il y a donc là une bonne
indication de la réserve de pouvoir d'achat des Ca-
nadiens.

Si cela nous était loisible, nous pourrions in-
diquer d'autres signes évidents de l'augmentation
du pouvoir d'achat Et le bon vieux public con-
servera sa même faiblesse d'acheter tant qu'il aura
l'argent pour le faire. . Tous les articles d'utilité
depuis l'automobile et le phonographe jusqu'à la
peinture et le vernis seront en grande demande en
1920.

Avec la, boisson rayée du programme et pas-
sant rapidement.à l'état de souvenir, une somme
considérable aurefois gaspillée en l'honneur de
Bacchus. -sera employée pour l'amélioi:ati -i d:
foyer. Le problème du logement n'a été résolu
nulle part et la demande de logements sera aussi
grande en 1920 et 1921 qu'elle l'a été en 1919.

Cela entraînera une demande constante de
peinture et de vernis.

Voici deux incidents typiques qui se sont passés
il y a à peinè quelques jours. Nous trouvant en
visite chez un ami, nous fûmes vivement intéressés
par l'activité déployée de l'autre côté de la rue pàr
un homme qui était fort occupé à peindre l'inté-
rieur de sa maison. Comme nous en faisions la re-
marque à notre hôte celui-cl nous déclara que cet
homme avait acheté récemment la m4ison et que
depuis trois serailnez il manfait le pinceau à -ses
moments perdus.- Il ajoutait qu'il ne pen§ait pas
Qu'il y eût une chambre dans la maison qui n'eût
été entièrement repeinte, Naturellement la dis-
cussion s'éleva à propos de peinture. "Laissez-moi

n chiffre de vente inusité
vous montrer autre* chose, nous dit l'ami en nous
entrainant à l'arrière de la maison. Voyez cette
rangée de maisons elles sont occupées par une
bonne classe d'ouvriers et de petits employée. Au
moins une maison sur deux a été remise à neuf et
les mansardes recouvertes de beaver board et re-
peintep. Chacune d'elles est partagée par deux fa-
milles pour l'hiver. Je ne crois pas avoir jamais
vu autant de peinture faite en dehors des heures
de travail que j'en ai vu cet automne dans ce voi-
sinage".

D'autres observations et informations prou-
vent , que ce fait est devenu commun dans toutes
les parties de la ville parmi la classe moyenne.
En dépit du prix élevé des maisons et des terrains,
beaucoup de gens pour éviter l'incertitude de la
location, se sont décidés à acheter une propriété
où ils l'ont trouvée. Etant d'une classe qui ne
s'effraye pas de passer ses soirées en salopette, ils
se sont lancés dans la peinture pour rendre leur
maison habitable ou y apporter la décoration qui
leur convenait.

Ils ont partagé leur maison pour augmenter
un peu leurs revenus et réduire le coût de la vie, ce
qui a nécessité la mise à neuf et la peinture de fa-
çon à rendre la place attrayante et d'en tirer un
prix rénumérateur.

En revoyant les prévisions pour l'année pro-
chaine, beaucoup de fabricants font remarquer que
les prix élevés que les fermiers ont obtenus pour
leurs produits vont se maintenir au moins pendant
encore deux ans. Ceci signifie qu'ils vont cediti-
nuer à accumuler ce qu'ils ont déjà empilé. Un
fermier aujourd'hui est tout a;ussi porté qu'un au-
tre à avoir un nouvel intérieur ou à améliorer sa
manière de vivre et une partie appréciable de ses
bénéfices sera certainement employée à l'achat de
peinture et de vernis.

La seule chose à craindre, c'est qu'il sera peut-
être difficile aux. fabricants d'obtenir des matières
premières en quantité suffisante pour répondre aux
demandes que l'on prévoit. Tous les fabricants des
Etats-Unis comme du Canada montrent quelques
inquiétudes à cet égar'd.

Jamais on n'a été aussi optimiste en ce qui
concerne la demande pourune saison prochaine.

A ce sujet, il a été curieux de constater que
pendant toute la guerre, à l'approche de chaque
saison on éprouvait plus ou moins de crainte et
d'inquiétude au sujet de ce qu'allait être la deman-
de. La nécessité d'augmenter les prix a donné
naissance à une épidémie de prédictions qui. pré-
tendaient que cela allait tuer le commerce, mais
lorsque la saison arriva, on se demandait comment
on pourrait se procurer la matière première et la
manufacturer pour satisfaire la demande.

Heureusement ceci ne semble pas être le cas
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à l'approche de 1920. Tout le monde est optimiste
et prévoit une demande sans précédent.

Ces précisions ne sont pas* de ·pure prophétie.
Les acheteurs des grandes fabriques ont constaté
la tendance des affaires comme jamai's auparavant
pendant la guerre et Ils placent des ordres d'avance
autant qu'ils peuvent pour tout ce qu'ils peuvent
avoir besoin. Les détaillants ne montrent pas la
môme hésitation que l'année dernière*pour leurs
commandes de printemps. A ce point de vue Ils
sont bien avisés.

Mais Il faut se rappeler que les possibilités de
l'emploi de la peinture ont toujours dépassé la
plus grande demnande que le commerce ait jamais
vue. La demande n'a jamais été aussi grande,
mais elle a eu l'occasion d'être beaucoup plus
grande. Il y a toujours eu et il y aura probable-
ment encore pour quelques années des occasions
infinies' de développer le commerce de la peinture
et du vernis à la disposition de tous-les marchands
du pays.

Aucun marchand n'a épuisé toutes les ressour-
ces de vente- de peinture'et de vernis dans son
rayon. Il n'y a rien en vue pour indiquer une rai-
son d'un arrêt dans l'avance et le développement
du commerce canadien de la peinture et du vernis.
Ce commerce n'a pas encore atteint le point où
l'initiative peut se relâcher parce qu'il n'y a plus de
terrain à conquérir. Le détaillant, le grossiste et
le fabricant ont encore à fafre'd'énormes efforts
de publicité pour faire comprendre rationnellement
au public la néc.3ssité économique. de la peinture.

Et l'année 1920 promet beaucoup au détail-
lant agressif qui sans se fier à la demande natu-
relle qui doit venir, emploiera sa propre Initiative
pour développer ses affaires autant qu'il est possi-
ble dans sa clientèle.

ON S'ATTEND A CE QUE LES PRIX DES PEIN-
TURES ET VERNIS RESTENT AU TAUX

ACTUEl.S JUSQU'EN JUIN PROCHAIN

Les manufacturiers assemblés à Montréal 'discu-
tent la situation et ne voient aucune probabi-
lité d'une réduction immédiate.

A une réunion des membres de. l'Association
Canadienne de la Peinture, de l'Huile et du Vernis.
tenue récemment à Montréal, il a été décidé que le-
prix des peintures et-vernis se maintiendraient à
leur niveau actuel jusqu'au 1er juin 1'920, à moins
que d'ici là les conditions du marché ne permet-
tent une revision. Lopinion généralement expri-
mée a été que l'on s'atténd à ce que le marché
soit très ferme.

Un des éléments essentiels s'est maintènu plus
ha;ut qu'on ne s'y attendait, c'est l'huile de&lin. On
pensait il y a quelque temps que 'cet article vau-
drait $2.00 . aujourd'hui..' Les envois de graines
ont été retardés àt la baisse des prix a. été différée.

Ies livraisons sont un peu meilleures qu'il y a deux
semaines. Il est entendu également que les grai-
nes d'Argentine commencent à arriver du Sud.

De plus le plomb a quelque peu monté et le
marché s'est maintenu à un. niveau hsses soutenu.
On prévoit qu'il va continuer à se maintenir à ce
niveau eicore quelque temps. La main-d'oeuvre
est toujours chère et les augmentations de salaires
ont été encore plus fortes que jamais. Il est cer-
tain cependant que la production a augmenté pour
beaucoup de produits et que la demande a été
grande cette année. Tout Indiqué que les ventes
de l'automne ont dépassé le chiffre des années pré-
cédentes«et Il y a actuellement une grande activité.

Il semble probablequ'il n'y aura pas de baisse
dans les prix pour le moment et peut-êfre même
avant quelque temps encore.

LES GENS SONT INTERESSES TOUTE L'ANNEE
PAR LES iBkOSSES

Il n'y a pas .de mois au. cours- de l'année où les
gens ne soient pas Intéressés par les brosses d'une
espèce 'ou d'une autre. Les marchands de quin-
caillerie obtiennent d'excellents résultats en gar-
dant leur stock Intelligemment mis en'Atalage en
fous temps. Ceci ne veut pas dire qu'un étalage
devrait être établi et ensuite, laissé en place tout
le reste* de l'année. On obtient de meilleures ré-
sultats en changeant le sto& fréque'mment. Mais
un soin spécial devrait toujoufs être pris à placer
toujours les brosses en un endroit où toute person-
ne entrant dans le magasin puisse les voir.

La visiteuse peut être.intéressée par des bros-
ses à plancher ou des brosses pour le nettoyage;
ou bien est-ce un visiteur qui a besoin d'une brosse
pour quelques travaux de peinture dans sa maison;
ou bien telle ou telle .personne qui est en quête
d'une brosse pour l'un des mille et un usages aux-
quels elle sert ordinairement. En plça.nt votre
stock bien en ve, vous rappelez aux»gens leurs be-
besoins et vous =provoquez leurs achats.

Beaucoup de marchands de quincaillerie ont
des étalages de brosses dans leurs vitrines et sur
leurs mûrs .et'ils en obtiennent de splendides résul-
tats. Ils estiment que de conseiller les acheteurs
quant aux meilleures sortes de brosses qui con-
viennent pour les ouvrages qu'ils ont à accomplir
est un service qui est très apprécié et qui favorise
les affaires.

Conserver le stock en bonne condition est une
autre c4ose Importante. Les acheteurs, principa-
lement les femmes n'aiment pas manipuler des
brosses qui, sont pleines de poussière et de saleté
ou qui sont abimées par la.négligence que.l'on
prend à les mettre en Place. Par contre un étalage
de brosse bien propre et [d'dicleusement sélection-

né appelle l'attention, provoque luspection et. sus-
cite les ventes.'
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Dans le domaine dé l'épicerie
LA SITUATION DU SUCRE REND PROBABLE

LA HAUSSE DES PRIX'

Encore que la situation du, sucre,•en ce qui
concerne la distribution, semble s'être améliorée Il
y a toute *indication d'autre part que la situation
est encore sérieuse. Des, approvisionnements ont
été reçus par les provinces de l'ouest qui en étaient
privés, mais malgré cela, Il règne un sentiment gé-.
néral que les prix sont destinés à monter considéra-
blement. De fait, trois raffineries ont déjà aug-
imenté leurs prix de 75 cents les 100 livres et il ne
tardera guère avant que les autres en fassent au-
tant.

Un facteur qui semble devoir jouer un grand
rôle dans la situàtion est le fait que le contrôle du
sucre aux Etats-Unis qui a contribué a maintenir
la demande a un niveaudpeu élevé prend fin avec la
disparition du régime du contrôle des vivres à la fin
de ce mois-ci. On sait que les raffineries améri-
caines.n'ont pas encore acheté leurs provisions de
sucre brut pour 1920 et que' lorsqu'elles viendront
sur le marTché avec de fortes offres, elles amèneront
la hausse des prix.' Jusqu'ici le Canada a été assez
heureux pour s'assurer des approvisionnements de
sucre brut bien qu'il eût à faire face à des diffleul-
tés temporafes par suite des grèves et des incapa-
cités de transport. Le Canada est probablement
le pays qui a eu le moins à souffrir de la rareté du
cere au monde, mais il se peut qu'il ait encore à

subir des hausses de prix engendrées par les condi-
tions étrangères.

QUELQUES LIGNES DE NOEL SONT TRES
RARES.

Le commerce de détail ferait bien de s'enqué-
rir dès maintenant de la possibilité de garnir ses
stocks en fait de produits pour les ventes de Noël
afin d'être dn mesure de répondre aux demandes de
ses clients pendant les prochaines semaines.
Les marchands 'de gros font déjà rappirt d'une ra-
reté de fruits secs tels que les raisins. Les raisins
secs sont un' produit presque essentiel au temps de
Noël et les« épiciers qui n'en ont pas en stock de-
vraient en acheter -sans tarder, et ne pas se mon-
trer trop particuliers sur l'espèce qu'ils achètent
nls seront déjà chanceux s'ils peuvent en obtenir.

Les pelures semblent aussi devoir être rares et
les approvisionnements paraissent être restreints.
De fait, il y a très peu de pelures de citron sur le
marché. Elles sont' cotées très chères, à 75 la
livre. les pelures de Californie ne sont pas aussi
diffciles à obtenir, encore que les stocks ne soient
pas abondants

La plupart des variétés de noix sont en abon-

dance. Les noix mélangées pour'le commerce de
Noël se vendent à 35 cents la livre. Les noix nou-
velles de grenoble en sac de 110 livres sont cotées
à 32 cents et par lots plus petits à 34 cents. Les
avelines peuvent s'acheter à 25 cents. Les Pécans
et les noix du Brésil lavées peuvent s'obtenir aussi
en bonnes quantités. Mais il n'y aura pas de noix
de la récolte nouvelle Ici pour le commerce des
fêtes.

Les dattes Hallowee sont cotées cette semaine
pour la première fois depuis la guerre. Elles se
vendent en boites de 60 livres à 20 cents la livre.
Les dattes Excelsior sont cotées'à 25 cents de
moins la caisse, soit $5.50.

Il n'arrivera plus de dattes Dromedary cette
saison. Les stocks présents sont à $7.00 la caisse.
Un importateur de fruits secs de Californie a reçu
un petit envol de dattes californiennes cette semai-
ne. Il n'y avait que deux cents bottes de trois
livres; c'était le premier arrivage de dattes de Ca,
lifornie sur ce marché.

La Californie n'est pas un pays gros expédi-
teur de dattes car ce n'est que depuis peu qu'il en
cultive. Ces dattes étaient cotées à $1.20 la boite
et seront une spécialité de fantaisie dans quelques
magasins pendant le commerce des fêtes de Noël.

LES DETAILLANTS PROTESTENT CONTRE LE
NOUVEAU REGLEMENT CONCERNANT

LE BACON

Les épiciers et les bouchers estiment que 22 pour
100 sur le bacon et le jambon en tranches n'est
pas un taux suffisant pour rendre raisonnable-
ment profitable la vente de ces produits. Ils
disent que le 30 pour 100 est nécessaire.

Il a été décidé à une assemblée de la section
des bouchers de Toronto, de l'Association des Mar-
chands-Détaillants, tenus à Toronto la semaine
passée, que chaque membre tienne un compte èxact
du prix d'achat du jambon et du bacon et du prix
de'vente, faisant entrer en ligne le genre de ventes,
par grosses et petites quantités, la perte du poids
et les déchets et que ces chiffres seront l'objet d'un
rapport à la prochaine assemblée.

Cette assemblée avait pour objet de.discuter la
nouvelle réglementation, permettant 20 pour 100
de profit sur le bacon plus 2 pour 100 par livre pour
le découpage en tranches. Tous les membres pré-
sents furent d'opinion que le bacon et le jambon ne
sauiaient être vendus profitablement au-dessous
de trente pour cent. Sur le jambon surtout, il n'y
a pas d'argent à gagner au-destous de cette marge,
et si le règlement est mis en vigueur, la plupart des
bouchers cesseront la vente du jambon.

voi. ïxïu ;.- NO ào
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Le marchand qui réussit
Symptômes de succès ou de faillite..- Ce qu'est un

commerçant

Le commerçant qui réussit doit être essentiel-
lement un homme ayant de bons principes et de so-
lides qualités qui a l'ambition non seulement de
faire une fortune légitime pour lui-même mais aus-
si de créer un établissement'qui soit utile au public.

Il apporte toute son attention à4ses affaires qu'il
conduit avec soli et ne néglige aucun détail de son
commerce.

Il exige que son magasin soit propre et en or--
dre, que-la marchandise soit bien soignée. et dispo
sée d'une manière attrayante et il a un programme
de publicité en rapport avéc l'importance de son
commerce.

Le commerçant qui. réussit achète prudem-
ment, en basant ses achats sur la quantité définie
de marchandise vendue dans une période corres-
pondante. Il s'en tient principalement aux lignes
qui ont fait leur preuve, mais il est cependant prêt
à acquérir tout nouvel article qu'il a tout lieu de
supposer de nature à augmenter son chiffre d'af-
faires

Il tient des comptes et des livres qui répondeni
aux besoins de son commerce et qui lui permettent
d'établir avec précision sa situation financière à
n'hnporte quel moment.

Il suiveille son compte de dépense et n'hésiti
pas à supprimer toute dépense inutile et est cir
conspect avant d'assumer toute nouvelle charge.

Ce que fait un commerçant

Le capital du commerçant, s'il n'est pas abso
lument suffisant, correspond du moins approxima
tivement à l'importance et aux besoins de son com
merce. Pour parer aux imprévus ou à quelque en
treprise spéciale, il a pris des arrangenients avec -si
banque qui lui procure le crédit nécessaire. Il ap

. précle hautement la valeuf d'un bon crédit, et à ce
effet il est prompt et exact dans ses règlements en
vers ses créanciers, bénéficiant de l'escompte quan
Il lui est offert, les'palements étant faits par factutf
et, les comptes régulièrement vérifiés et balancéi

Il vend la plupart du temps au comptant, ou s'
vend à crédit il a les garanties voulues et de
échéances bien définies et il insiste pour que l
paiement 'soit fait prompteinent.

S'il est obligé de faire ses ventes à crédit,
doit faire entrer en ligne de compte toutes ses dg
penses à cet effet, 'les frais de collection et les pei
tes. 'I fait un inventaire chaque année ou plus soi
vent, en marquant la marchandise au prix coûtan
ou au cours du. jour s'il y a baisse, faisant subir 'un
dépréciation au vieux stock et en supprkmant tôuti
les créances mauvaises où douteuses.

Il s'intéresse. grandement à l'écoulement

son stock et évite avec un soin extrême que les
marchandises ne s'accumulent d'une façoii hors de
proportion avec son chiffre d'affaires ou ses béné-
fices.

Enfin il est plein d'enthousiasme pour son con-
merce aussi bien que pour sa clientèle. *Son con-
merce devient surtout son plaisir. Son grand en-
thousiasme et son intérêt font qu'on a plaiih' à trai-
ter avec lui.

Ce qui arrive quelquefois.

Etant donné cette série de conditions, si l'on
travaille en bonne harmonie, la responsabilité du
fournisseur est légère.- Mais il ne faut pas penser
qu'il n'a.pas desresponsabillité du tout dans ses rap-
ports avec le commerçant qui réussit. Il n'est pas
rare de voir une entreprise bien établie et prospère
tomber en matvaises affaires si elle a le malheur
de se départir de son système'de base.. On peut ci-
ter de nombreux cas de ce genre.

1' y a eu beaucoup d'exemples de commerçants
qui avaient parfaitement réussi dans un quartier
riche qui n'ont eu aucun succès-dans in.. quartier
populeux et inversement. De nombreux magasins
de tout genre ont périclité après s'être adjoint .de
nouveaux rayons qui n'étaient appropriés ni à leur
clientèle ni A leur localité.,

En raison de ces probabilités, il nous semble
que le département de crédit devrait se maintenir
en.contact constant même avec les meilleurs clients
de façon à pouvoir proposer des suggestions ou

- er des conseils lohsqu'il faut prendre des déci-
sions importantes. Jùsqu'à un certain point ce con-
tact semble manquer quelque peu, ce qui fait qu'un
< miseil offert sans être demandé semble être une

- usurpation de droits.
- Un autre point à considérer,' c'est de ne pas
- faire abus du crédit. Les termes établis dans une
- Industrie donnée doivent être la base de règlement
a dans tous les cas'et l'extension des crédits doit tou-

jours être en rapport. avec le capital engagé.

t-

Fournisseur et marchand

-

Examinons maintenant le cas du marchand
moins heureux ou moins favorisé. C'est ici réel-
lement que- le fournisseur doit Intervenir et*1l sein-

,~ble bien qu'en toute 'occasion cette Intervention 'le
le réponide pas co-mplètene.nt aux, besoins de la si-

tuation.
il Le gérant.des crédits doit non seulement veil-
-l. er à la protection des risques. de sa- mai*son, niais

r-aussi voir au -mainîtien du camm erce en général
sur des bases solides. C'est-à-dire que lorsqil

tremarque une'situation ou*' une .pratique qui n'est
iepas -bonne, Il doit'chercher 'à y porter remède.
SCela'-ne va pas quelquefois- -sans quelque sacrifice.

-Les statistiques.ont montré une diminution i-
le portante' du nombre. des. faillitei dans ces deriiiè-
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res années. Il reste à savoir si cela est dû à un
progrès appréciable dans la tenue du commerce. en
général.

Nous nous sommes laissé dire que beaucoup
de maisons avaient poussé leur crédit à l'extrême,
ce dont avec la situation anormale actuelle elles
pourront toujours se tirer tant bien que mal. Quoi-
qu'il en soit, un jour viendra, souhaitons que ce
soit le plus .tard possible, où les méthodes et les
capacités du marchand en général seront à une
rude épreuve.

Mais en admettant même qu'un progrès sensi-
ble ait été réalisé dans les méthodes commerciales
en ces dernières années il est plus qu'évident qu'il
reste encore beaucoup à faire et que le résultat ob-
tenu est encore bien au-dessous du piveau qu'il est
possible d'atteindre. Le temps n'est-il pas venu de
mettre de l'ordre dans nos affaires et de suivre un
programme de réhabilitation concernant les métho-
des et la direction de beaucoup de nos clients com-
merçants? Cet effort devrait naturellement porter
sur les clients lents à régler ou jouissant de faveur
spéciale, car cette situation est un signe évident
d'un défaut important <lans l'organisation ou dans
la direction des affaires.

Qu'arriverait-Il et chacun de nous tenait comp-
te des marchands dont les méthodes ne sont pas -à
la hauteur voulue, et que nous, nous mettions
conscieuseiment à la tàche pour découvrir le dé-
faut exact dans chacun des, cas et pour suggérer
le remède avec le même zèle?

Si l'écoulement ne se fait pas bien, donnons
au commerçant.nos meilleurs conseils sur la vraie
façon de réduire son-sto.ck ou d'augmenter ses af-
faires, de manière à ce que, dans la limite du pos-
sible, il puisse bientôt travailler sur des bases soli-
des.

Si les dépenses sont trop élevées, nous devons
faire remarquer où git l'erreur el conseiller la meil-
leure manière d'y remédier.

Si les crédits sont étendus sans une méthode
de collection ou sans un bénéfice approprié, nous
ferons remarquer au commerçant la futilité de sa
conduite et -le désastr.e qui ne manquera pas de s'en
suivre. Nous lui suggérerons un bon moyen de sur-
monter la difficulté.

Si l'on ne fait. d'inventaires, si l'on ne tient pas
de comptes et que l'on ignore ainsi les bénéfices
nets ou le pourcentage. de profit,. nous insisterons
energiquement pour avoir un système de comptabi-
lité simple et pratique qui permettra au commer-
çant de savôIr pourquoi il travaille et ce.que son
commerce lui rapporte.

Chacune de ces pratiques ne peut finir à la Ion-
gue qu'à amener la faillite de l'entreprise. Et. ces
Pratiques, comme beaucoup d'autres qui vont à
l'encontre du succès du commerçant, peuvent bien
sOuvent être modifiées et le commerçant remis
dans le bon chemin pour réussir.

LA LEVEE DE L'EMBARGO DES ETATS-UNIS
PEUT PROVOQUER L'AUGMENTATION DES

PRIX DE LA FARINE

La levée de l'embargo sur le ,blé et la farine
de blé du Canada qui a été mise en vigueur aux
Etats-Unis depuis quelques temps peut avoir un
effet matériel sur les prix de la forine au cours des
prochains mois. L'ordre levant l'embargo prend
effet le 15 décembre, et si., comme Il semble proba-
ble, de gros envois de gràins passent la frontière,'
cela aura un effet immédiat de hausse sur les prix
d'ici.

Au Canada, à l'heure actuelle le prix garanti
du gouvernement de $2.15 prévaut, tandig qu'aux
Etats-Unis, pour une raiso.i ou pour une autre, le
prix s'est élevé du minimum garanti de $2.26 jus-
qu'à $3.00 et $3.10. Ce facteur seul offre un mar-
ché favorable au fermier canadien qui ne reçoit ici
que $2.15 et qui ne négligera pas un marché plus
avantageux qui s'offre à lui. Quant à l'acheteur
américain .11 encouragera naturellement tout mou-
vement lui permettant d'acheter à meilleur compte
au Canada qu'aux Etats-Unis d'autant que ces
acnats auront pour effet de faire baisser les prix
américains qui ont atteint des niveaux sans pré-
cédent.

Il y a une autre raison pour laquelle les mino-
tiers américains accueilleront avec plaisir le blé ca-
nadien, et les marchands américains, la farine ca-
nadienne, c'est le fait que la récolte de blé dans les
états du nord a été déficitaire et qu'il y a rareté de
farine et de blé en Amérique.

La seule question sera de savoir quelles quan-
tités seront disponibles pour l'exportation. Le Ca-
nada Wheat Board a déjà passé de gros contrats et
une bonne partie de la récolte de blé canadien est
déjà achetée.S'Il y a des offres concurrentes pour
ce qu'il en reste, il semble qu'il n'y a.it d'autre alter-
native à envisager que la hausse des prix.

LES POINTS ESSENTIELS AU COMMERCE

Il y a environ cinq choses essentielles au com-
merce profitable: 1.-Avoir quelque chose de bon
à vendre; 2. - Avoir une bonne place pour ven-.
dre cela; 3. - Avoir de bons hommes pour la
vente; 4.-Avoir de bons prix et une bonne capacité
de vente; 5.-Avoir quelque chose de bon (et de
vrai) à dire aux gens sur les articles mêmes. Voilà
cinq "bonnes" conditions. Essayez qu'aucune ne
manque à votre commerce.

Faites que vos étalages de Noël, tant par leur
.goût que par leur sens pratique fassent de votre
magasin le point de mire, de votre localité. Nulle
occasion meilleure ne s'offre à vous d'attirer l'at-
tention sur votre commerce et par conséquent de
le rendre profitable.
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a Toujours ses Détracteurs
il arrive parfois qu'il est l'objet de tant

d'attaques injustes que l'on se voit forcé
d'y répondre. En ce qui nous concerne.
nous nous proposons de dire la vérité au
commerce et au public en leur faisant voir
l'abus que l'on a fait du Bulletin No 411 du
Gouvernement. Le public jugera ensuite.

Au commencement de 1918, le Ministère
du Revenu de l'Intérieur voulait avoir des
échantillons de Poudre à Pâte pour en faire
l'analyse et constater si elle contenait de
l'arsenic. & l'autre bout du pays, à New
Westminster, C.A., l'on trouva un échantil-
lon de Poudre à Pâte Egg-O contenant un
excès d'arsenic, soit 25 'parties par mil-
lion ou moins d'une once d'arsenic par ton-
ne de poudre à pâte. Ce pourcentage est de
beaucoup plus petit que celui trouvé dans
plusieurs aliments et légumes.

Ce bulletin fut publié en juillet 1918, et
en dépit du fait que toutes les poudres à
pâte, même celle de nos concurrents, con-
tenant du phosphate acide de chaux laisse
voir des traces d'arsenic, nos concurrents y
virent immédiatement leur chance de dis-
créditer notre produit. Ils envoyèrent des
copies marquées à leurs vendeurs et à des
solliciteurs de porte en porte avec le rap-
port de l'analyse de l'échantillon contenant
un excès d'arsenic fortement souligné à
l'encre rouge. L'on ne fit aucunement
mention de deux autres échantillons d'Egg-
O reconnus comme ne contenant aucune
trace d'arsenic.

Ces démonstrateurs allèrent de maison en
maison dans toutes les parties du Canada.
A Winnipeg, ils se présentèrent à la de-
meure de notre gérant des ventes, en disant
à sa femmeiquel pourcentage d'arsenic était
contenu dans la poudre Egg-O. Le gérant
d'une grosse épicerie en gros, dans une
ville de l'est de l'Ontario vit dans sa pro-
pre demeure un démonstrateur raconter une
histoire semblable à son épouse. La môme
chose fut fait à Ottawa. C'est alors que
nos nombreux clients nous écrivirent pour
nous en avertir.

Cette année, nous avons remporté un très
grand succès dans notre campagne pour
faire connaître la Poudre à pa)te Egg-O
dans la province de Québec. Nos concur-
rents n'ont pas manqué d'employer active-
ment le Bulletin No 411, et une sérieuse
tentative a été faite pour nous digcréditer
chez les épiciers et les magasins à rayons
de toute la province. Cela obligea même le
gérant d'un des plus grands nagasina à
rayons de Montréal d'arrêter la démonstra-
tion et la vente de la Egg-O et son emploi
dans sa cuisine .et sa boulangerie, jusqu'à
ce qu'il pût se rendre compte lui-même de la
fausseté des affirmations de nos concur-
rents.

Le résultat de son enquête fut la récep-
tion des deux lettreà que l'on peut lire à la
page d'à côté et des commandes considéra-
bles de la part de l'administration de ce
magasin.

Les efforts continuels faits par nos con-
currents pour nous discréditer auprès d'au-
tres magasins à rayons amenèrent la dé-
couverte d'un des bulletins marqués qui fi-
nalement arriva à l'analyste en chef du
gouvernement à Ottawa. Ce bulletin, ac-
compagné d'une lettre de protestation de
notre part eut le résultat suivant: Il nous
écrivit la lettre que l'on peut lire sur l'au-
tre page. Mieux que cela, nous savons que
les représentants de nos concurrents
avaient reçu instruction de recueillir ces
bulletins partout où ils pouvaient en trou.
ver. Ceci est la preuve incontestable de
leur culpabilité.

Quant à la pureté de la Egg-0, le Bulle-
tin No 411 du Gouvernement ne 'renferme
rien pouvant faire du tort à cette marque
de poudre à pate, à part le fait qu'elle ren.
ferme du phosphate acide de chaux. Il n'y
a rien qui prouve que la Poudre à Pàte Egg-
O soit un produit moins désirable, en au-
tant que son pourcentage d'arbenic est con-
cerné, que n'importe quel autre produit fait
de phosphate acide de chaux.

O POWDER 00.,
&MILTON, CANADA

LIMITEB
En écrivant aux annoncurs, mentidniiez "Le Prix Courant", s.V.p.
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-. Le.Peire LJEERYdt
"partout où iimlsj sui acuili par. uin àdoùli sourire.-I'un

pourm et l'autre pour létiquette -Berry, Brothers!* sur les finis
que j'emploie. Il semblerait que tout le monde regarde cette

~ ~ étiquette comme un vieil amia"
Des g6nérations de constructeurs'de maison et de gens -aimant
leur demeure ont appris que les intérieursles' plus artistiques et
les ', lui jolis sont obtenus avec les verni, les émails et lei tein-
tures de Berry Brothers.*'Cest la raison pour laquelle. IlEtiquetite

~ "Brry est16 èulargument dè'vente dont le marchand tbe-
*soin pour %endre'les finis de, Berry Brothers.

Worldsa Large.st Makors
arnishes and Paint eeilis

rLes plus grande fabricants du monde de Vernis et opé.
cIalilt6a de peinture..

DETROIT Michigan. WALKER VILLE, Ontario
29 rue Laom ONTREALP.Q.

;rii A1 1521-
- (79)
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LES- -TRIBUNAUX
JUGEMENT8. EN COUR DE CIR.

'CIRCUIT

Lavery &Deniers vs Bartheiemi, et
al., $45.

MN. Wexler vs Art. Bouchard. $22.
R. H. Beaulieu vs Nap. AIIardý $34.
s. Miller vs Euclide Bérlau, $38.
i. McCann vs Art. Longé, $25.
H. Godin vs Institut Gaube Inc., $17.
P. Barrette vs Cyrille Débert, $27.
G. Hall vs Pares Mazzle, $10.
%I. zelicovitch. vs H. Dovi, $18.
0. -Arcand Ys Gea. Burney, $16.
,%. Charlebcis vs Ait. 'SwItt, $20.
N. Boucher vs Art. Gauthier, $26.
S. Croysdiil va Jas. Robillard, $10.
hl. p. S. Col-p. vs Rodrigue Oulmet,

$28.
M. Guttmae vs L. Fraukel, $42.
S CÇhristin vs Elz. Benoît, $61.
J. B. Deicourt vYs Zéphirin Lagacé,

$56.
S. Goidetein vs Paul Prapply alias

Murphy, $26..
Guardian Tas.. Co. vs Rôma Bakery,

$28.
Iran Age, Ltd. -va T.' Burdett, $14.
British Amer. 011 Ca. vs Connelly Ro-

blason, $35.
Ml. L., -H. & P. Ca. vs H. Bercovitch,

$13.
M. L.,'IH. & P. Co. vs J. J. Coake.-$26.
hl. L., H.& P.. Ca. vs A. Seal, $75..
Ml. L., H. & P.- Co. vs John -Tabln, $36.
M. L., 'H. & P. Ca. vs WV. B. White,

$37.
J. Freedman' vs A. Allard, $29.
MI. L., H.' & P. Ca. vs A. Lecourt, $89.
M. L., H. & P. Ca. vs J. Laplante, $27.
NI. L., H. &-P. Ca. vs A. G. Lambert.

$93. .
M.*L., H. &P. Ca. vs O. Z. St-cyr, $84.
Colonial -Specialty Ca. vs P. A. Bou-

langer, Montmigny, $22.
Colonial Specilty Ca. vs J. A. Baraby,

St-Jean, $32.
Colonial Speclty Ca. vs D. Léonard,

Ottawa,_$61.
Colonial Speciaity Co. vs Jas. Demens,

Valleyfieid, $33.
A.~ Girard vs E. Nirron, Ste-Rose, $15.
J. Routtenbçrg et ai. vs G. Monk, Ver-

dun, $42.
J. Routtenberg et ai. vs Mary Cooper,

Verdun, $49. .
J. Garmalse vs Chs. Quartz, Verdun.

$461.
G. Burneit vs J. M. Freeman, $36.
G. A. Marsan vs Aibérle Marien, $15.
'.%. Rigler vs UnItéd Footwear Ca..

Ltd., $26.
J. Friedman vs A. MartIneau, $86.
S. Rosenthal vs Wee Samn, $29.
Cohen Ltd. vs Médéric-Bouchard, $15.
Cohen'Ltd. vs A. -J. Dufresne, $45.
Cohen Ltd. vs Jas. Bourbon, $15.
Cohen .Ltd. vs L..M. Panneton, $39.
Cohen Ltd. vs .JÔs. Perreauît, $47.
Cohen; Ltd.. vs Aimé Thomas, $29.
Cohen Ltd. vs Gédéas Chantrand, $69.
Cohen Ltd. vs-Donat Denis, $15.
Cohen -Ltd-; vs Alb. Duchesue, $18.
Cohen Ltd. vs Lorenzo Mouscataux,

$31.
Cohen Ltd.:vs Alb.. Alarie, $22.'
Mlle M. L. Pilon vs Wiit. Sévigny, $25.
P. M.. Bbaudoin vs N. Giguère,'$18.
P. M. Beaudoin .'vs A., Legauft, $22.
tvans Brou. Ltd. va- F.. J. Roch, $26.
ýV. Bourâssa et ai. vs Vve H. Lamon-

W. Bourassa et gl. vs H. Beauchamp,
$46.

L.-Gadin vs J. B3. Vandeine. $17.
H. Chaussé va J. Lamothe. $19.
J. CoupaI vs R:i Loyer, $20.
J. Cassidy vs A. Brouillard, $15.
Mime A. Provast et vir. vs A. Rallin,

Vve J. A.* Corbeil vs A. Chartrand,
$23. ,

A. Gabriel vs E. Stephens, $22.
lut. Business Machines Ca. vs Mme C.

Laplante et vi., $20.
Com. d'Eccles St.Bernardin vs Shan-

nan Realties, Ltci., $2.274.
Kearney Bras., Ltd. vs J. Clifford.' Ste-

Agathe, $M.
Kearney Bras., Ltrl. vs H. Dionne. St.

Cyprien, $59.
G. Butaud vs Sami Rasnnck, $27.
F. X:~ Sauviat Ys A. Dazé, $1.
R. Curtis vs Mme E. Skelton et virn,

A. Deschamps vs Vve E. de L. Quellet-
te, $13.

J. D. Lévesque vs Jas. Cadieux, $67.
F. Florent vs F. Gendron, $16.
Longpré &Longpré vs A. Desrosiers,

$26.
L. J. Lefebvre vs Jos. Whielen. $66.
W. Daaust vs P. L. Duclos, $17.
Soc. Financière Iac. vs A. Forest, $80.
F. Labelle vs J. B. Clément. $12.
G. A. Bélanger vs L. De Maurivey, $15.
O. Foucault vs E. Provost. $17.
J. Zacharine vs N. Waliaw, $55.
J.: C. H. Dussault vs J. Charpentier,

$64.*
H. Sacker vs E. Beausolil, $43.,
Central Garage Ca. vs H. B. Dupéré,

$11.
Centrai Gai-age Ca. vs L. J. D. Gin-

gras, $10.
H. Stavis et al. vs J. Rousselle, $67.W. Bourassa et ai. vs W. Rivard, $18.
C. Chalitaux vs A. Lauselie, $13.
H. A. Deguire vs Vve J. A. Brousseau,

$16.
Ogdeasburg Coal & Towing Ca. vs O.

Perras, $11.
A. Goradensky vs M. Dynerman, $25.
A. Laplante vs A. Hotte, $53.
S. Smith vs J. A. Reeves, $45.
J. Poirier vs A- Provast, $77.
J. Garmaise vs P.- St-Pierre, $55.
Cosmopolitan Hanse Furnishers vs N.
Valmy, Lachine, $68.
L. Gohier vs L. Fortier, Lachine, $25
BeaudoinLtée vs O. Dicaire, Verdun.

$36. vsOChvleeta.
W. Bessetteva0Chvleetl.

Portneuf, $28.
J. N. David vs A. Clément. Verdun,

$18.
J. N. David vs L. Charest. Lachine.

$34.
P. T. Légaré, Liée vs O. Beauchemin,

Varennes, $22.
A. E.* Cbaput vs t. Dubreiîil, Lon-

gueuil, $34.
J. Vigeant vs L. E. Lippé, $48.
E. Beaudoin vs Nap. Lamothe. ès-quai.,

$55.-
O.* Bouiay vs F. X. Robidoux, Sr. $27.
L. Chauvet vs A. Beauchemin, $82.
A. Pigeon vs Ls Royal, $38.
L. Wolman vs L. -Mandarant, $75.
X.- A. Roblehon vs -J. Bouchard. $12..
C. Boisvert va D. Ste-Marie, $59.
J. Sovik.va W. Swezynsky, $44-
C. Caron vs L. R. Corbel, $21.
E. Couillard Ys *Jas. Gingras, $57.
A. Lacombe vs Cie d'Auvents des

Marchands, Liée, $55.
Dutosrt & Beaudoin vs A., Lanthier,

$10. - 1 . -
H. Poitras vs J. H. Savanta, $12.
M. 1. Trudol.!va V. H. Chaput,. $10.,

J. P. Dupuis, Ltée vs E. A. Hébert,
$96.

J. 0. Luissier va J. 8t-Denis, $20.
A. Charlebois vs Jas.,Vésina, $37.
F. Lévesque va Win. Garand. $25.
P. Ethier va C. Dumont; $68.
N. Bonin va M. Lachapelle, $10.
O. ?ion va L. allas T. Lapointe, $36.
E. J. NoëlI Ys La Barbeau, $11.
E. J. Noël va John Baily, $12.
E. J. Noël vs Calixte St-Jean, $21.
/%. Paul Yi C. E. Provost, $49.
de Lavai Co., Ltd. vs Jas. Paré, Valley

,.Junctidn, $31.
A. Stockman vs Jas. Coallier, St.Léo-

nard Port Maurice, $12.
J. Rose vs Alb. Charest, Jr, F'arnhain.

$20.
Mmne C. Philippiar vs Anthmme Bonen-

tant, St-Rémi, $11.
J. B. Rabeau vs H. A. Rabeau, Lachi-

ne, $55.
N. Trépanler vs Edouard Piché, Vau-

dreuil, $42.
D. M. David vs S. M. Schetter, Verdun,

.$82.
Mme F. Lépine et vir..vs R. Bayer, St-

Pierre, $32.'
H. F. Willette. vs Wlllie Marlon, St-

Jacques L'Achigan, $37.
L. Gchier vsý Gédéas Gahier, St-Lau.

rent, $11.
Cosmopôlitan House Furnîshers v.9

Frs St-Aubin, Lachine. $30.
B. Grinstein vs E. Smith, $69.
T. H. Berningham & Ca. vs R. L. Ra-'

vi,ne, $24.
F. R. Lebeau vs A. Lafartune, $70.
Mine E. Chevalier vs J. Patrie, $59.
F. X. Sauvial vs F. E. Smith, $40.
M. 1T... H. & P. Co. va F. D. Stewart.

$50.
Mme M. L. Léonard vs T. Clermont,

$46.
F. R. Lebeau, Ltée vs L. Latartune.

$55.
J.A. Beaudin vs J. Laberge. $12.

O. Brunet vs M. Malkuryk, $26.
G. H. Godfrey vs O. Valllancourt, $40.
A. Lussier vs T. Laurin, $97.,
Beaudoin Ltée vs E. Tremblay, $72.
D. Strachan vs E. W. Benthner, $15.
H. O. Viau vs J. A. Vallée, $56.
M. Sauvé vs M. Maffatt, $56.
P. M. Beaudoin vs J. Boileau, $t84.
P. M. Beaudoin Ys R. Labrèche, $24.
P. MI. Beaudain vs C. Lachapelle, $16.
P.* M. Beaudoin vs F. X. Laurier,- $32.
P. M. Beaudoin vs Théo. Laurin, $30.
P. M. Beaudoin vs Camille Neveu, $33.
P. M. Beaudoin vs J. W. Griffin, $10.
P. M. Beaudoin, vs AIL. Cuerrier. $18.
P. M. Beaudoin vs Nellie Hooiand.

$40.
P. m. Beaudoin vs Art. Gauthier, $10.

-P. M. Beaudoin vs Alex. Rollin. $25.
J. H. Lauzon et aI. .vs Adélard Beau--

dola, $39.
M.-P. S. Corp. vs J. A. Désormeaux,

$36.
J. Beajiiieu vs Jas. Maie, $24.
L. Gagné vs Aidérie Major, e42.
F. Pilon vs Hervé Vincent, $17.
R. Dainiel vs Jacques Hébert, $26.
A. Béchard Ys VveD. Guellette. $è28.
H. Tessier Ys J. R. Hurteau. $75.
M.* Girard vs Léopold Biguiieu, $37.
A. Therrien vs Jas. Beaupré. $10.
V. Léveilié va Ait. Lavole, $59.

CURATEUR

J. H. Lebeau, Montréal, -Geo. Du-
,clos, curateur.
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Services Gratuits pour
nos abonnés

En vous abonnant pour un an au "Prix Courant", vous aurez
droit aux importánts services suivants:

PUBLICITE ET ORGANISATION.

Ce service vous fera réaliser des bénéfices supplémentaires
ou économiser des frais généraux. Il vous donnera six consul-
tations gratuites dans l'année selon vos besoins.

PETITES ANNONCES

Si vous recherchez du personnel, une marchandise ou un objet
quelconque; si vous désirez vendre quelque chose, confiez votre
désir aux -Petites Annonces du "Prix Courant" et vous aurez des
résultats. Vous pouvez utiliser gratuitement 10 lignes par an.

DOCUMENTATION GENERALE

Vous recherchez certainement en détail dans les livres, la docu-
mentation qui est résumée dans le "Prix Courant". Notre ser-
vice de librairie vous procure sans frais, ce dont vous avez
besoin..

CONSULTATIONS JURIDIQUES.

Pour toutes consultations en matière légale, notre conseiller ju-
ridique vous fera des conditions particulièrement réduites.

RENSEiGNEMENTS GENERAUX

Nous sommes en mesure de vous indiquer, sans frais, les Four-
nisseurs pouvant livrer, et vous procurer les marchandises qui
vous font défaut.

PLACEMENTS DE CAPITAJX

Nous invitons' nos lecteurs à nous consulter chaque fois qu'lrs
seront sollicités de souscrire dan* des compagnies, et nous leur
donnerons les informations -qqi pourront. leur Itre, utiles; nous
pourrons ainsi leur éviter-des pertes fréquentes occasionnées par
le trop de confiance accordé à certains agents financiers n'ayant
pour but que d'exploiter le public.

EN LISANT LE "PRIX COURANT", EN UTILISANT NOS SER-
VICES GRATUITS, VOUS RETIREREZ DES PROFITS- QUI
VOUS REMBOURSER01T PLUSIEURS FOIS LE MONTANT
DE VOTRE ABONNEMENT.

E. crivant. aux annoncours mentionne L P rix Coran v.p.
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Mercredi soir, le 10 décembre 1919.

Les caractéristique de la semaine
ont été des avances importantes sur
un certain nombre de lignes. Les
grosses chaines ont subi une hausse
substantielle et des .avances ont été
enregistrées. sur toutes les lignes de
petites chaînes. Les tôles galvanisées
ont monté d'un autre 25c le quintal.
Le plomb eh saumon et le spelter se
vendent þlus. chers.. .La .soudure en
barré a monté d'environ deux centins
la livre. Les plaques de ressuage ont
monté de 20 à 25c la douzaine. La
flicelle de coton, en pelotes et en cônes,
a subi une hausse d'environ 3c la livre.
La broche i tuyau de poile se vend
plus chère et des nouveafx prix sont
en vigueur pour les 0lvers couvercles
à pots de conserves pour 1920. Le
vieux fer, surtout les variétés lourdes
de machinerie, est en demande et des
prix d'achat plus élevés sont en vi.
gueur.

Un certain fléchissement s'est pro-
duit sur -le marché du cuivre en lin.
gots et le prix a été légèrement ré-
duit. Le ferblanc brut a baissé un
peu. Le ton du cible de sisal aun
peu fléchi et un déclin pourrait se pro.
duire. L'huile de charbon est ferme,
mais sans changement. Le tuyau à
gaz est très ferme et certains s'atten-
dent à dea hausses d'un moment à
l'autir'. Les produits du plomb conti-
huent d'être très fermes, mais aucune
avance n'a été faite au cours de la
semaine. On s'attend, toutefois, à ce
qu'elles se produisent.

DE NOUVEAUX 'PRIX SONT EN
VIGUEUR POUR LES DIVERS

COUVERCLES DE POTS
DE CO8ERVE8

Couvercles de pots de verre - Les
prix de 1920 sont annoncés sur diver.-
ses variétés et marques de couvercles
de pots de 'verre. Les nouveaux prix
des Crown et des-improved Gem sont:
Petits, la -grosse, $11.50; moyens, $12,
et grands,- $15. Les Crown, mesure
Impériale, sont $12.pour les chopines;
$13 pour les pintes et $17 -pour les
demi.gallons. - Les prix des Perfect
Seal sont: Petits, $12.50; moyen, $13,
et grands, $17 la- grosse.

TOUTES LÉS CHAINES SE VEN-
DENT PLi CHERE8

Chalnes - De'nouveaux prix, mon.
trant une avance, sont en'vigueur pour
les chaines. Les voici:

Electric weld-
/8 Douce. .

3/16 pouce
1/4 pouce .
5/16 pouce .
3/8 pouce . . . .
7/16 pouce . . . .
1/2 pouce . . . .
5/8 pouce . . . .

Fireweld proof-
3/8 pouce . . - .
7/16 pouce . . . .
1/2 pouce . . . .
5/8 pouce . . . .
3/4 pouce . . . .
7/8 pouce . . . -

1 'pouce . . . .
B. B. B.-

3/8 pouce . . . .
7/16 pouce . . . .
1/2 pouce . . . .
5/8 pouce . . . .
3/4 pouce . . . .
7/8 pouce . . . .
1 pouce '. . . .

17.25
15.8à
13.P0
10.50
10.20

9.9à
9.95

11.05
10.80
10.40
10.65

9.95
.9.65
9.50

13.70
13.30
12.95
12.75
12.20
11.90
11.80

LA BROCHE A TUYAU DE POELE
ET LES PLAQUES DE RESSUA.

GE SE VENDENT PLUS
CHERES

Pla4lues de ressuage, broche - Des
avances s'élevant de 2c à 25c la dou-
zaine sont en vigueur sur les plaques
de ressuage immédiatement. Une
hausse a été enregistrée sur la broche
à tuyau de poêle, par suite de la haus-
se récente de tous les produits de bro-
che. La broche No 18 est maintenant
cotée à $8.N3 les 100 livres, et le No
19, $8.75.

LA FICELLE DE COTON MONTE;
LE TUYAU A GAZ PEUT

MONTER AUSSI

Ficelle de coton, tuyau à gaz - Une
avance a été enregistrée au cours de
la semaine sur la ficelle de coton et
cette hausse ressort à 5 pour cent.
Les nouveaux prix sont d'environ 3c
plus élevés que ceux de la semaine
dernière. L4es mèches de coton, aussi,
sont très fermes et les tendances por-
tent vers la hausse pour tous les
articles en coton. La perspective pour
des prix plus élevés pour le tuyau à
gaz est une des caractéristiques du
marché. Il n'y a pas de changements
de faits encore mais avec les chaines,
les produits d'acler et les barres se
vendant plus chers, - les perspectives
portent vers une hausse prochaine
sur cette ligne.

LES COMMANDES DE FOURNAISES
CONSIDEIRABLES; LES ACCES-

SOIRES DE POELÇS ACTIFS,
AUSSI

Poêles, et ~accessoires - On fait
rapport que le commerce des fournal-
ses* est très actif, des commandes "ré.

pétées" arrivent librement de la part
du commerce de détail, et tout indi que
que ce dernier fait de.bonnes affaires.
Naturellement, le ton du marché.con-
tinue d'être ferme avec les avances
récentes, Qu'il y aura assez de poiles
pour répondre aux besoins du com-
merce dépendra de la température et
de la demande qui en résultera de la
part des consommateurs. Les ranges
ont été en demande aussi. Les ache-

-- tours peuvent être assurées qu'il n'y-
aura pas de baisse sur le marché et
par suite ot peut commander à l'avan-
ce les besoins futurs pour le commen-
cement de la saison prochaine, vu que
les matières premières sont bien en
arrière des commandes. La demande
pour les accessoires est active et les
prix ont été fermement maintenus aux
récentes avances, mais Il n'y a pas de
changements à enregistrer.

LA SOUDURE MONTE; LE TUYAU.
DE PLOMB FERME

Soudure et plomb, etc. - Les prix
de la soudure ont monté. Les ten.
dances continuent d'être fortes sur le

* tuyau de plomb et les feuilles de'
plomb, mais les manufacturiers n'ont
pas encore agmenté leurs prix. Il y
a une bonne demande 'pour les diver-
ses lignes.

Nous cotons;

Tuyau de plomb . . . . . . .
Rebuts de plomb . . . . . . .
Courbes et trappes en plomb.

15%. .
Plomb "wool'. la lb. . . . . .
Plomb en feuilles, 3 à 3j la lb.,

pied carré, la lb. . . . . .
Plomb en feuilles, 4 à 8 lbs,

pied carré . . . . . . . . .
Feuilles coupées. %ç extra et

feuilles coupées à la dimen-
sion. lc par lb. extra.

Soudure, garantie, la lb.
Soudure, strictement, la lb.
Soudure, commerciale, la lb .
Soudure, wlping. la lb. . . . .
Soudure à broche (No 8)-

401-60 . . . . . . . . . . . .
45.55. .. ....... .....
50.60 . . . . . . . . . . . .

Zinc ën feuilles, casks . . . .
Zinc en lots brisés . . . . . .

% pc...
% pc...Pc...
% pc...

C Pc...
pc...

1 pc...
1% Pc...
2 pc...
2½ pc...
3 -pc...
3½ pp...
4 pc..,

TUYAU DE FER
Standard Buttweld

Les 100 pieds.
-Acier F

Noir Gal. N
$ 6.00 1 8.00 -...

4.53 6.66 5.
4.53 6.66 6.
5.99 7.67 6.
7.53 9.66 8.

11.14 14.28 12.
15.07 19.32 17.
18.01 28.10 20.
24.24 31.08 27.
38.90 49.78
50.87 65.03
64.86 '.81.8 .
76.85 97.01.

or
oIr

13
84
68
84
.87
.76
.94

f

0.12j
0.13

0.13

0.121

0.09Â

0.871
0.35
0.33k
0.301

0.36
0.38¾
0.41¾
0.16
0.161

orge
GaI.

-7.26
7.26
8.42

10.81
15.98
21.02
25.85
34.73

...

I -

Ferronnrie, Quincaillerie, Peintures, Vernis, Vitres, etc..I
*1
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Stiatiard Lapweld.
Acier For forgé

Noir Dal. Noir Gsl.
2 t'.827.94 $34.78 ·$3164
2/ c., . 40.0 .51.48 4651
3 po... 53.17 67.32 60.82,
3 l'4 pr,... 6s.0 83.72 7.O
4 Pe... 79.03 99.19 go.1#3

pc... 103.00 1132.00 -115.00
l Pc... 103.00 171.00 '12.00

i e... 115.00 234.00 tit.no
S pc.. 1.4.00 235.00 1'3.00

L'HUILE DE CHARBON EST

ME MAIS SANS AVANCES
PRIX

824.
'67.:

F E~
52.E

il
33
914
92

no
0
0o
00

Huile de charbon, gazoline - Le
marché de l'huile de charbon est sta-

ble et ferme, mais les prix n'ont pas
.46-changés, la base restant.ontre 229
à 25C le . gallon impértal, suivant la
qualité. Il y 'a une 'demande active
pour la gazoline qui se vend bien,
mais en plus petite quantité qu'avant.
Toutefois, les ventes sont bonnes pour
la saison. Son'prix reste à 330 le gal-
lon.

LES VENTES DE CLOUS SONT

CONSIDERABLES; LES PRO.-

DUITS DE LA BROCHE
SONT FERMES

Clous et broche - Les marchands
de gros font rapport d'un très gros
mouvement des clous. "Bien qu'il soit
facile de répondre aux besoins de nos
clients, il m'est pas aussi facile de
nous procurer des approvisionnements,
même des marchandises de stock ré-
gulier," déclarait un marcharid en
gros, at cours de la semaine dernière.
Les tendances sont fermes, et la base
actuelle pour les clous de broche et
découpés est de $5 le baril. La de.
mande pour tous les produits de la
broche est active pour. la saison, et le
marché est ferr'e. La base du prix
pour les Nô 0.9 de broche d'acier unie
,est maintenue A $5.25 les 100 ilvres,
et celle de la broche galvanisée unie,
No 9, reste à $9.50.

LE ,CABLE DE SISAL PEUT BAIS.
SER; LE MANILLE PLUS

FERME

Câble et cordage - Il pourrait y
avoir un -rajustement à la baisse des
prix du cible de sisal. Toutefois, cette
réduction ne. sera. pas considérable,
disont les nianufacturiers. Elle sera
probablement de !/c ou de lc la livre.
D'un autre -cté, les prix ..du manille
pur sont ferrmes et les manufacturiers
américains sont portés i augmenter
leurs prix.

LES TOLES MONTENT ENCORE
DE25c .

Tôles -- Une avance de 26c les 100
lîies bot en: vigueur pour les tôles
galvanisées. ' Les Importateurs décla-

rent que cette hausse ne représente
pas l'augmentation dans -le coOt de
leur téle, et les perspectIves, portent

.. vers une autre avance. Les stocks
sont très réduits. Il est-évident qu'il
n'y aura pas de regarnissement géné.
rai avant quelquess mois vu que les
usines sont en arrière de leurs com-
mandes, et les -manufacturiers se de.
mandent où Ils vont se.procurer leurs
stocks de plaques. La situation des
tôles noires est ferme et leur rareté
est la caractéristiquè du marché ici.

Nous cotons:

Tôle noire en feuilles:
Le

-Calibre 10---.- .- . 5.9
Calibre 12 . . . . . . . 5.9
Calibre 14. . . . . . . . 6.0
.Calibpre 16 . . . . . .. 6.1
Calibre 18-20 . . . . . . 6.5
Calibre 22-24 . . . . . . 6.7
Calibre 26 . . . . . . . 6.7
Calibre 28 . . . . . . . 7.0

Tôle galvanisée en feuilles:

a:

o
5

10% onces....... ....
Calibre 28........ ....
Calibre 26........ ....
Calibres 22 et 24.... ....
Calibre 16........ ....
Calibre 18 . . . . . . . . ....
Calibre 20........ ....

Tôle anglaise:
Calibre 28........ ....
Calibre 26...........
Calibre 24
Calibre 22 -... ....

Calibre 18 e. 20..... ....
Note: - Charge extra de 25

les 100 livres pour lots brisés.

100 Ibo
-6.20
0.25
0.30
6.40
6.70
6.75
6.80
7.00

9.00
8.86
8.75
8.40
8.00
8.25
8.25

10.00
9.76
8.15
8 80
8.60

&'35c

LES LAMINOIRS TRES OCCUPES;
LES MARCHES DES BARRES

SONT FERMES

Fer et acier - Le volume des affai.
res faîtes par le- marchand de gros est,
dit.on, considérable et le ton' est fer-
me aux récentes avances. En ce 'qui
concerne la -matière première, la pore.
pective n'est pas brillante, autrement
dit, que l'on ne peut se procurer des
stocks des- Etats-nis. Des comman.
des d'exportation ont été offertes aux
laminoirs à des prix plus élevés que
ceux en vigueur au Canada, mais les
demandes domestiques sont 'remplies
d'abord; de fait, ùne source d'appro-
visionnement déclare que des com-
mandes d'exportation ont été refusées.

Nous cotons:

Acier doux.. .......... 4.05
Acier à machinerie, fini fer . 4.10
Per de Norvège . . . . . . . 12.00
Acier à ressort . . . . . . . . . 5.00
Acier à pneus . ...... 4.25
Acier à bandes-.--.--.--., '4.05
Acier à outils Black Diamond,

la lb. - - . .-.- 0.22
Acier fondu .Black Diamond,

la lb................0.2
Fer ordinaire en barre, les

100 Ibo......... . 3.90
Fer rafnné, les'100 lba .·. . 4.71

LE CUIVRE ET LE FER.BLANC
BAISSENT UN PEU

Métaux en lingots - Il y a ou sur
le. marché du cuivre et du fer-blanc
un - léger fléchissement, bien que les
réductions ne soienft pas considéra.
bles. Les prix du plomb sont main.
tenus fermes; de fait, ils ont quelque

.peu monté.

Culvre - Bien qu'il y ait su une lé-
gère réduction du-prix à 23½/c pour
le cuivre pur en lingot, le bas niveau
du marché a été atteint. Le lingot
pour la fonte est coté à 23c.

Fer-blanc - Il y a- su une légère
réduction au cours de la semaine, et
la base est d'un centIn de nMoins que
celle de la semaine dernière, le prix
actuel étant de 59c.

Plomb - Marché- plus fort. Il se
vend cette semaine 8%c. Par suite
d'une forte demande de. toutes les
sources, les tendances portent vers
la hausse.

Spelter - Il est fortý à 10%. Le
mouvement est normal pour cette sai-
son de l'année.

• Aluminium - Aucun changement à
enregistrer. Les affaires sont peu
considérables. Prix:-34.35c la' livre.

Fer en gueuse - Bien que les ten-
dances sur les divers produits portent
vers une baseplua ferme, aucune
avance n'a été enregistrée sur le fer
en gueuse et -un prix nominal de $50
la tonne est encore en vigueur.

^ LA PEINTURE -

Les marchée de la peinture et du
vernis sont actifs pour la saison, et
les manufacturiers sont occupés à em-
magasiner 'leur stock régulipr d'hiver
pour répondre aux besoins du -com-
mencement du printeinps. • Aucune
amélioration n'est signalée pour l'hui-
le'de graine de lin, et on peut dire la
mime chose de la térébenthine. Les
stocks, de lin sont limités et les
broyeurs commencent à se demander
s'Ils auront assez..de graine pour le
broyage à présent que Vhlver est com-
mencé. La perspective - porte vers
une hausse des prix de l'huilé d'un
moment à l'autre. La 'base du blanc
de plomb est ferme 'aussi, bien qu'il
n'y' ait pas d'augmentation d'enregis-
tr6e dans les cotations des diverses
variétés.

Le mouvement .du Mastic est actif
et la base du prix bien soutenue. Les
vitres, 6paisses et - minces, sont très
actives et. le seul problèmè i résou-
dre, c'est comment se procurer assez
de stock pour remplir les. commandes.
Dans ces conditions, le ton dg marché,
naturellement, est très feme.'
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LES PREDICTIONS FAITES TOU-
CHANT LA HAUSSE DU PRIX

DE L'HUILE

Huile de graine de lin - La situa-
tion n'est pas plus facile qu'elle ne
n'était la semaine dernière; c'est plu-
tôt le contraire. Les arrivages de lin
de l'Oùest canadien ressortent à envi-
ron la moitié de ce qu'ils étalent il y
a un an, et les prix optés actuellement
approchent la marque dÏ $6. Cela In-
dique que iee cotations présentes de
l'huile, in ce qui concerne la base de
la graine,, sont encore au-dessous
même de ce que le marché sur 'place
devrait être. Les manufacturiers ont
actuellement besoin de beaucoup d'hui-
le etl'on dit qu'ils ont- beaucoup de
difficultés à se proodrer les quantités
dont Il, ont .besoin.' Personne n'ose
prédire un fléchissement du marché;
certains affirment que s'il ne se pro-
duit pas bientôt une amélioration les
prix retournèront aux hauts niveaux
en vigueur l'ét -dernier. . Ces chiffrei
pourraient même êttre dépisa6s.

Tout indique que les prix cet hiver
seront plus élevés qu'ils ne l'ont été
durant a. mi.hIver., Les stocks de
l'Argentine sont douteuc et de quan-
tité incertaine.-

Nous cotons:

Brute-
Gal. Imp.

1 à -4 barils..... 2.34 2.40
1 à 9 barils...... ........

10 à 25 barils...... ........
Bouillie-

1 à • 4'barils ...... 2.364 2.43
5 à • 9 barils.. ... ........

Note. - Par suite des fluctuations
des marchés de la graine, les maisons
de gros, len général, ne donnent pas
de cotations. La base est très nomi-
nale.

LES APPROVISIONNEMENTS DE
TEREBENTHINE LEGERS; UNE

1ASE FERME

Térébenthine - Le ton du marché
est stable et ferme. Les approvision-
nements arrivant du Suti sont peu
considérables, -et' personne ne semble
avoir d'excédent en quantité marquée.
Les tendances porient vers un marihé
élevé stable, et bien que la demande
présente de la part du comm6rce ne
soit pas excessive, les -besoins des
manufacturiers sont considéralbles.
Les prix varient entre $2.35 ét $2.40
le gallon, pour les lots de baril simple.

Nous cotons:

Térébenthine-. -

Gal:1'mrp.
De 1 È 4 larils . . . 2.35 2.45
Par petits .lot4...... . .2.65

(Empaquetage extri)

LES VENTES DE MASTIC CONSI-
DERABLES; LES VITRES.TRES

FERMESr

Mastic et vitres - Il y a un mou-

ve.ment considérable des vitres épais-
ses à vitrine et en bottes. Le marché
est très actif. L'arrivage d'un lot de
vitres de Belgique, épaisses et minces,
a été vite absorbé. Les achats ont
été très actifs depuis quelques semai-
nes et les marchands ont à faire face
à plus ou moins de difficultés pour se
procurer des stocks. La base du prix
est ferme, mais sans changement.
Les prix futurs dépendent de l'ac-
tion des manufacturiers; s'ils deman-
dent plus cher, les prix cAnadiens
devront être augmentés. En atten-
dant, les manufacturiers américains
ne peuvent remplir les commandes
déjà en mains.

La situatjon du mastic est très acti-
ve, en ce qui concerne les ventes, et
les tendances sont formes. Les prix
restent sans changements comme
suit:

Mastic Standard:

En barils . .
En % barils
Par 100 livres .
Par 25 livres .
Par 12% livres .
En bottes 3 et 5 Ibi
En bottes 2 et 3 Ib
En caisses 100 lbn

Au-
des-
sous

5 1 de l
tonnes tonne tonne

$5.00 $5.25 $5.60
. 5.15 5.40 6.30

5.85 6.10 6.45
6.10 6.85 6.70
6.35 6.60 6.95
8.10 8.35 8.70

s 8.60 8.35 10.20
. 7.15 7.40 7.75

IL POURRAIT Y AVOIR RARETE
DU BLANC DE PLOMB DANS

L'HUILE

Blanc de plomb dans l'huile - Tou-
tes les indications portent vers un
marché ferme. Le problème qui con-
fronte actuellement le marchand,-c'est
comment se procurer des approvision.
nements. La politique adoptée dans
plusieurs quartiers semble d'être
d'acheter les matières premières
dont on a besoin, de se procurer des
marchandises.oè l'on peut s'en procu-
rer et de ne pas s'occuper du prix.

L'on apprend de plusieurs sourges
qu'il n'y aura pas de blanc de plomb
pour se rendre à la saison prochaine.
Les approvisionnements disponibles
sont déjà en grande partie absorbés
par les commandes. Les prix bien
que formes se maintiennent à $16.50
pour les lots de 5 tonnes; $17 pour les
lots d'une tonne-et $17.35 pour les
lots-plus petits. Tous ces prix sont
pour 100 livres.

LES FABRICANTS DE PEINTURE
S'ATTENDENT A'bES PRIX

ELEVE6 ..

Peintures et* vernis - En ce qui
concerne la perspective, sur. ce mar-
c hé, les matières ptemières pour la -

peinture 'et le vernis continuent
d'étre chères, "Poprronsnous nous

procurer ce qu'il nous faut?" semble
être la question que se pose le ma-
nufacturier, en pensant : ce qu'il lui
faudra pour 1920. Les approvisionne.
ments de blanc de plomb semblent
être absorb6s à l' noe par les com-
mandes prises; l'ïrç de graine de lin
n'est pas abonda e, ni la tér6benthi-
ne. En somme, le marché est ferme.

PEINTURES

Alabastine.
Couleurs et blanc--en paquets 2½

livres, $9.50 les 100 livres, en paquets
de 6 livres, $9.00 les 100 livres, f.o.b.
Montréal.

Liquide-bronze.
Liquide-bronze, No 1 .. $1.50 $2.00
Huile de banane, gall. .. $3.60 $7.00

f.o.b. Montréal.
Bleu.

La livre ....... ... 0.11 0.12
Couleurs (sèches) la livre

Terre d:Ombre brute, No 1, tonne-
lets de 100 livres .. .. 0.08 0.09é

Terre d'Ombre pure, tonnelets de
100 livres .. .. .. .. .. 0.11' 0.15

Terre d'Ombre brilée, No 1, ton-
nelets de 100 livres .. .. 0.08 0.09j

Terre d'Ombre pure, tonnelets de
100 livres .... ... ... 0.15 0.17

Terre de Sienne brute, No 1, ton-
nelets de 100 livres .. 0.08i' 0.09é

Terre de Sienne pure, tonnelets
de 100 livres .. .. .. ...... 0.16

Terre de Sienne brûlée, No 1, 100
livres .. .. .. .. .......... 0.9

Terre de Sienne'brlée, pure, 100
livres .................. 0.15

Vert Imp. tonnelets de
100 livres . . . . . . . . . 0.17 0.19
Vert Chrome, pur .. .0.19 0.35 -
Chrome jaune .. ........ 0.25 0.41

-Vert Brunswick, 100 lbs..0.10 0.14J
Rouge Indien, Kegs 100 11-

vres .. .. .. .-. .. .. j .0.15 .0.20
Rouge Indien. No 1, Kegs

100 livres ..... ... 06 0.17
Rouge Vénitien, brillant

supérieur .. .. .. .. .. 0.07 0.09
Rouge Vénitien, No 1 .. .. 0.03e 0.054
Noir fin, pur sec .. .... 0.091 0.15
Ochre d'Or, 100 livres .0.08 0.12
Ochre blanche, 100 livres .. 0.05j 0.06
Ochre blanche, barils- .. 0.04 0.044
Ochre jaune, barils .. .. 0.03é 0.051
Ochre français,.» barils .. 0.06 0.10;
Ochre sapin, 100 livres .. 0.07 .0.08
Oxyde rouge canadien, en

barils .. .. .. '.. .«. .0.021 0.03
Rouge Super Magnetic ... . .0.05
Vermillon .. .. .. - .. 0.40

Vermillon anglais .......... 2.50
f.o.b. Montréal, Toronto.

AVIS DE DEMANDE DE DîVOCE

Avis est par les présentes donné
que James Goddard, des cité et -dis-
trict de Montréal, dans la. province
de Québec, soldat de retour du front,
s'adressera au Parleïnent du Çanada,
à sa piochaliue sesàion, afn d'obténir
un bill de divorce -d'aveC son épouse,
Lilian Frances Goddard, pour cause
d'adultère. JAMES GODDARD.
Dité à Montréal,

le 10 octobre,
A. D. 199.
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LfiMOLCU .'venue,. Bocemont pour B. Moloche,
Id ~11 avenue. Masson.

ide lenci ~ ~ ~ ~ ~ ésdece de' 86Msrl u8a, Rsdu e 4,00 sur l'avenueLÀzë orB CsortÇIQ Maý4 -ý -pour.Ni-]uir e 1
t -J' ' fait'àl qne'e travaux dol. Mari;*oré N~. ur 41ae

CA D k MDELEINE vent, çfflme3cee- prochainement; fera'là -travail hla-jouriéeet il a be-A FDE, U e Résidence de .84,600 sur là,4ènio
-itéitdence de $5,000 shrebn- avenue. pour ýo lini*d. WA-, Léêrétà *,000, surlàlmvaaFrgt ô t AMaurlce, pour Vaul à . la Jore.tStftvaix dol. aemé ount,' podi M1c*

Clisrlqs Rôchotqtt, pont St.Maurlce, vent commneince rdInIe.11 avenue aisn.L p ji '- M lch@
Aa fera.ii toet gaerniaviltàura ouesé.

cre et Il '.Vlçallr. la rone Nore en quinale .re 'netpas. encore ache-,
cors tabioîs ': :' Glacilère'à ti' seur làu'l travai Noltrure.

$2,600 - our all* et Frbide.' Legta le -rue Notre-Dame et boulevard Pie* Garage' de $1,800' suras rue, êté
Vau% vlennentld',étro ýcomenc0s. Ix..Les propriétaire ont.ýdemandé la 'Famille Pour 3. -H. Mclntyr, 84 rite

Etal de boucher , et 1 logemen0ts, perMission d'ériger ceu deux édifices. Ste-Faille. Tout le travail sera fait
$5,000, pour. joseph ýLord. La Plombe- Fabrique enitrepôt-et frigorifique de à la iqumne et le propriétaire,- est sur
ris et la ýqUlncallisre ne sont pas en.- $120,000, ié vfe du Collègg McGUI le miarché, pour, certains. matériaux et
core.achetés.. pour . Hoît, tnt- Co.* Lim.lted, des accessoires de garage.,

Lçogent de $6,000 sur la' rue' du 401 vsteqtenéouest. on fast à Enùtrepdtde'$!,000,. sur la rue mont.
V vllgepoujr Nicolas Ohènévert. tLa lever-les ràurs. -' . . ' magne,' por la Cnùadia;n Sugar Rel-
plomberie, les garnitures Intériiures Théâtres pour la Trans-Canada Thes- nerlesý Ltd&, '150 roe Montmorency.,

et.laquicallrie n snt. pas encore. trias «Ltd., 458 rue. Guy. Président: H. Tous lès matériaux sont acheté.
achetées. Les travaux ,doive t coml: W.,Beucdlerk. Le:site doit être ache- Eglise de $80,000 sur la rue Hadley,
mencer immÏédiatement , * té et"il'dn constrir ce théâtre danis côte St-Pikul, pbour la congrégation nié-

loégemnents de $7,000, sUr la rue un-avenir rapproché. .- _ji.ý th0dlatý. ,On demande .des prix pour
Ste-Madeline, Pont St-Maurice pour -Salle *publique,. au. parc Springfield dem ',meubles et.des garnitures Inté.

,Nicola.s ýChèneert. 1À propriétaire de- Pour, 'The. Peoples Hall Ltd, 861 rue rieureg.
mane ds piximmédiateme nt pour Dorchestei,ôneit. Des soumIssions ont 2.éie~s( lI.id'cau

'del' chissis,ý porteu, vitres, peinture, ét emHéeuableecéarté- ne), ' * 4,000, chacune -sur l'avenue Pru-
-vernis, 'quincafilerie, garnitures élec- sorier, Fred.. W. %Atkinson, .St-Hbr, d'homme pour Paul-S. Vlau' 240 bon.

* triques pour. 20, pièces. Qié' 'levard Décarie. -Tout le travail sera
L ' logements de $.6,000 sur la rue Ste- Cottagé de $10,000, ýsur l'avenue lailt à 'la-'Jouri68 et l'on a besoin de
Madeleine, Pont StAMaurice, pour B3loomfield, Outremont, pour À. Clan.. certalins, matéijlair.
Léon Broussean. Le propriétaire, de. de, 178 avenue de, l'pée. Les ' travaux 8'- 1-sélnces de 8,600 ý ha.cune sUr

* mande.. dei prix Immédiatement. pour seront commlencés. au mois de. mars dî'avehud Marlofe' .pour 3. P. Trofi-
des -châssis,, vitres, peintuire, vernis, 'ou avril prochain. blay,, 298. avenue.la Prud'home.., Le
quincallerie, plomberie, etc., 'leaèý4e $1o,0e0 su l'avenue st. 'Propriétaire accordera dessaous-ton--$6;00e tratà,, et Il est sur lemacé.puYard Forget pour Jos.,Roufte. rue Hutchuson, cetan 1 matériaux. -

Réidence,-de $5,000 sur le, boule- Résidencé de',$8,000 sur l'avenue*
Yard Forget pour. Philippe' Beaudoin. ,Meîrose. Le nom du. propriétaire n'est Additions à une, fabrique; >30'0
Le bols;_ la plombèrie, 'les* garnitures' .Pas 'donné.: On est -à creuser -les ton- COur l'Agrlchltural Machinery Ob. La
Intérieures et la quincaillerie ne. sont datio .ns. Uque, l'acier,' l bots et- la toiture ne

D' ps enc'ore. achetés.' sr e Entrepôt de 88,000 sur la rue' Dor- sont pas encore achetés.
Résidence 'de 16,000 * u eboule-' chester, .Outrernont, pour la, British ' ., ~.QUÈ.BEO

Yard* Forget, -Pont St.Mgurlce pour Amercean 011 Cà., Ltd.,- 1090 rue DU-
Antoio Beaumier. Le propriétaire de- . rocher. On a besioin de certains maté- Addition àune'brasserié, $95,000,
mande des 'prli Immédiatement pour riaux. ' .sur la rue .St-Valler 'pour la- Boswel

chisis, vitre, peinture, vernis, quin. Résidence de 812,000, sur l'avenue Brewery, '118' rue* St-VaVller. Le con-
caillerle, plomberie, .garnitures élec- Hudson, Westmount pour L. 'M.-jHart, triât a été accordé et les traau.x Vien-

* 'triques, etc. '7 avenue Hudson. nn'ecmecr
2 logeme4ts de $6,000 sur la 'rue de Modifications à 'un, édifice à manu- Entrepôt de $175,000 pour Terreau

l'Elie purNarise rièe.On st fature, $11,000, 661 rue Drôle pour. 'let Rlaciale, 208 rue St-Paul. On est
b. lever les'murà.' la sceio S.Crley, 1n, rue . t 'lever les murs.'

,.Jacques.- Tout ,le travail sera fait, 'à ' SHERBROOKE
* CHCOTII ' a ouné,et l'on. achètera certains'. Extension .à unfabrique'-de vête-

Egllse et sacristie de- ;200,000 pour niatérlaux. '' monts pour la Walter Blue & Co., Ltd.
le diocèse. 'Evéque: Mgr- T. Labrec- Addition à unùùe usine, angle PIe' IX '.8 rue I'Cing., Ou sue propose, d'agrandir
que. Arçhitectè:. .Ose4r Deaulue" et et Notre-Dame pour la,.St.,Lawrence -la fabriquedans un avenir très pro-
Alfred Lamontapié, .21 rite :d'Alguil, Sugar. Refinerles.. Ltd., '146. v-ue. St-ý chain.

>Ion, Québec."Oni eýt à poser la toiture., Jacques. .'VS, n'a zas .. ai e a
DRUMMONDVILLE ' tériaux. , .' -Q.

>- F iu e8500 our lButr- o Enrptsuàl ue'agiie' pu Coniduite d'eau jiéepour le céon-iriiq*ui de.$7,60, l' Buté. Enfep ýt Or l ru e -ou seil de ville., lngénie'ur, t. W. flou-fly Hosiery CJo. .On est à lOver lés Omer DeSerres, 204 rue St-Denls. on, raa.L talsrait à la J u
murs.,. est k ,cre.uiéi les fondationai. " e ldot omecriméitmn

GRANBY ù ~ ~ d 8320,, ngledsrus-ý RIRIIRS
couvent pour, les:Soeurs de la Pré. - ~ :tSeCteiepu e'ope

sontation, dp4 S3t-Hyadinthe. 1 Le con-' arm - d'nsndicat, - 1ées,~isn 2 Rsdn« $50?sr Wue rst-au
trat a été accordé -et lés -'traVàux dl- 48't ee locpr' Xvler pou r' Art.'~âU P tMu

comece. hôtel' auria' 16 re.; Des-. Iomssionir seront~ reçues
-'Moinl è6 séi de' 810,00 pour la. Jutoet: llabod ale'rsPe, diCi ' dcmre Pr-'aciectSte-atherne,, Metcaltê -et -Carré Do. Jle Cron' .6~ u S-r.al

,~ Kut.ùmber. Cô. Gérant:*. E. solo- mînion. Elnio -à 'n aie'i'ntéô,
ma. ryaià.là Jogné. Le. gérant 2 résideudes :(2 bll.Id.chcn, 5laretMu-cepu -la 'Wabas-

demande é,*'des- prix -'Immédiatemient. $ 8,000"- chàiu'su"lavne oI-'-saCto M l'rr ,ap our n.

run ytm e'hufg.àl caré: ý1iou Jos.' A. Chàuette, avenue .Magasin et logements; -sur. la' rTue-vaer npoèrde 211,P;, 8 phases, onaé eporéar éiei' St-Maurice, poeur ýN. paîllargeon. bea
et .divers autres: 'accesoires de, MOU- »rbbl n e -plitair déravidera ' ouimls'itons seront reques d'ici au 13

lnaoY 'Journée t.Il, demade, des pi;pour lcm il'a'ict Jùlês Ca.

lefu Pre:11,0.Des -répaya-. la'' rue' William' pour, Church 'Roiss&'.'i de la iPotherîl, 08,6OO,6O our
tons', texnp 1areseopt laites.-m- -'Co. tY1 rué Cirthca*-t..- .Id* le comýpte de la Wayagmà Pl

médial~ext Low travaux de. tecons. pritaires, ftgnt'tout;.le raile'Is-'Palier Cb qi 'deseaa osi
truotion 'erpnýqt,- paq, commencés achèteront les. xnjatdrx-îan. dnésaeà de' ville -pouùr aoruo.eépln
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Renuienemens ýde --Trois-Rvèe et
d'Artabaska

RAPPORI DE LA: SEMAINE FINISS 8ANT LE 29 NOV. 1919,
ARTHABASKA

ACTIONS EN COUR SUPERIEURE

Honorabe W. H. Merdeine, vs Grand Trunk Ry., Victoria-
ville. $1,392.20.

Dame Mary Fontaine vs Emery Beauchesne, de St-Louis de
B., 32"0.00.

Louis Gosselin vst Joseph Roberge, de Victorlaville, $150.76.
Debenhams, (Canada)' Ltd. vs Dame AaIs Roux et vir, de

Tlngwtclc, $U1.14.
Jules Poisson vs Arthur Autotte, de St-Germain de G., $150.00.
J. F. W alita et al. vs Cha. Eug..Perreault, de Makamick,

$133.65. 1 .

ACTIONS EN COUR DE CIRCUIT-
Alexandre Baril vs Eddy Cormier, de 'Montréal, $82.50.
F. 1. Bédard vs Lucien Hamel, de Victoriaville, $9.75.
Roger Tourlgny vs T. A. Lalonde, de Montréal, $29.11.

DECLARATION DE SOCIETE
Lucien Ranger, méd ecin de Montréal, et Henri Bécotte, mé-

decin.et chirurgien d'Arthabaska, taisant affaires comme
pharmaciens et ma rchands à commission sous les nom
et raison de "'H. Bécotte & ComO¶agnie".

JUGEMENTS EN COUR DE CIRCUIT
Wilfrid -LaUberté vs Joseph Gagnon, de Ste-Sabinejugement

contre le défendeur pour u$20.60.
Joseph. ThiL'cault vs -Adélard Gagné, de East Angus, jugement

contre le défendeur pour $49.97.

ACTES ENREGISTRES AU BUREAU D'ENREGISTREMENT
D'A RTHASASKA

Du le.' ait 6 dýcembre 1919

Mariage-Pierre D ouce t et Mlle Maria Doucet, communauté
de biens.

Transport-Paul Fortier -à Alfred Laroche, sur Médérle Bi-
nette, $2,500.'

Vente--Athanase Lavlgne à. Adélatrd Roy, diverses rentes
foncières.

Obligation-Camille Desilets à Mme Rosanna Perreault, 2 P.
492, Buistrode, $1,000. .

Mariage-Adélard Fecteau et. Mme Laura Nault, séparation
de biens.

Vente-Joseph, Spénard à Louis Deneau, 291, St Christophe,
$2,100, $1,00q a/c.

Mlarlage-7Abelda Trottier et Mlle Anna Marie Perreault, sé-
paration de biens.

Vente-Stanislas Simard à Venant Rhéault, 2d ýet 2e, le rang,
et 3j st 3a, Se rang, Stanfold, $9.260, $2,000 a/c.

Résiliation de, vente par Calixte Auger à Binai Gilbert, 99,
343 et 844, Ste-11éléne.

Vente-Wlifld ggrand~ 'àugène Nolin, 26a, 12e rang, Stan.-
f014, $800, $400ý a/c.

Vente-Âlfredprovencher, père, à Lorenso Provencher, P. n.
e. 498, Warwick, $2,500. payées.

obligation-L6rjenzo Prodvencher à Mlle Evi Fréchette, P. n.

O)bllgation-7Lorenzo Provencher à S. X. Martel,.3 n. e. .486,

O)bllgtionOnier- Leclerc & Mlle Adrienne Auger, P. o. 398
et autres, Bulstrode, $8,100-.

Vente-igoire :116li.eu àOrner Leclerc, p. 305, Bulstrode,

vente._-Artur pontbrland ,à Orner Leclerc, 3% est 306,. Bul-
etrode; - 1,400, payéee.

ObIIgatIou_-AlÀplpn§e; Proïencher à Alphonse. Provencher,
père, p. 407, Warw.ick, $700.

Vente-i.,N.' Poirier à Stanislas Simard, P. 400, Ste.Victolie,

Vente--Amable Ouelette à Médérlc pepin, 606 et 607, Ting-
wlck, $1,200, $500 'a/c..

Vente-Médéric Pepin &.Alfred Roberge, 60.6 et 607, Ting-

OblIgatloù-Monry Bellezuare b Albert Bergeron, 822, Bul-

.1isegueuets du Distict de Sherbook?
ENREGISTREMENTS AU BUREAU D'ENREGISTREMENT

DE LA DIVISION DE SHERBROOKE PENDANT LA
SEMAINE FINISSANT LE 29 NOVEMBRE- 1911-

HYPOTHEQUES
Joseph Trépanier à Arthur Maltais pour $800.00, affectant

lot 1469-8 et W. % lot 14697,.quartier sud.
Joseph Labrecque à Joseph'Trudeau pour 12,500.00, affectant

lot 1444-296, quartier sud.
Achille Gagné à Sherbrooke Loan & Mortgage Co. pour

$2.200.00, affectant E. % lot 1455 et lot 1454-2, quartier
sud.

Joseph Ouellet à Joseph Trudeau pour $200.00, affectant par-
tie lot 645, quartier nord.

Félix Blason à Sherbrooke Loan & Mortgage Co. pour $2,600,
affectant lot 1444.63, quartier sud..

Joseph Clouier à Henry. Delatontaine pour $800.00, affectant
résidu lot 1469 3. quartier sud.

QUITTANCES
T. C. Daly à Dame Francis Daly, hypothèque du 3 septembre

1908.
Dame C. A. E. Lefebvre à Edouard Roy, hypothèque du 31

mars 1904.
Honor¶ Hugo à Alexandre Hamel, hypothèque du 8 février

1919.
Sherbrooke Ioan & Mortgage Co. à A. J. O'Boyle, hypo-

thèques du 13 février 1909; du 2 juin 1911 et du 20
octobre 1917.

Alfred Gadhois à Joseph Leniay, hypothèque du 16 octobre
1915.

N. D. Caso:idden à Joseph Labrecque, hypothèque du il juil-
let 1916.

Josrnh Truti:u à Jorcph Labrecque, hypothèque du 5 juin
1919

J. Z. Camnpbel'. à C. 0. Saiint-Jeain, hypothèque Cl 29 *novem-
bre 1916.

Daie Afre'l Parad-.s àt Louis Grondin, hypothèque du 29 jan-
vier 1918.

Achille G.agné à Dr.nie Damase DeMontigny, hypothèque du
Il jnillet 1917.

Thoinas Roherge à Napoléon Leg-endre, hypothèque du 1G
avril 1.917.

Derai&îes vo!ont(3 et testament de feu Darne Alexander
Ali!dns (nýe Harniilton). avec transmission affectant loti
2S8- et 28f, rang 2, Compton, Iéguées à sa fille, Dai AI-
frcd H-amilton (née Aikins).

Ret du percepteurdu reve:un provincial déclarant qu'aucun
droit n'est exigible sur la succcs3son de feu Daine Alex-
ander Mikinq. affectant lots 28c et 28f, rang -2, Compton.

Déclaration de décès et transmission re feu Dame Jos. Louis
lieaudoin (née- Roy), afreztant partie lot .1531, quartier
sud, transmis 1'. tes enfants, Dame Ovila Martineau .(née
Beaudoln) et Jas. Albert Be2udoin.

Reçu du percepteur du revenu provincial déclarant qu'aucun
droit n'est exigible re succession de feu Dame J. L.
Beaudoin, affectant partie lot 1531, quartier sud.

Dernières volontés et testament de feu Joseph Lemay, avec
transmission affectant lot,1413 quartier sud,-légué à sa
femme, Dame Délina Vachon.

Reçu du percepteur du revenu provincial déclarant qu'aucun
droit'n'est exigible sur la.succession de feu JToseph Le.
may, affectant lot 1418, quartier sud. .

Donation par Lewis A. Bayley à Delles Margaret B. Bayley.
et Sarah M. Bayley, partie lot 45, Waterville.

Transfer par W. J. Armstron'g à T. H. Vear de $4,500.00 dus
par Morris Black.

Transfer par, Dr J. A. Deschènes à John Turgeon de $1,550.00
dus par Joseph Labr ecque, et garantis par lots Qc, il, 7c,
rang 1 et 7a;- rang 2, Comnpto .n.

Avis de saisie par la Sherbrooke Real Estate Co. vs George
Kerr, affectant partie lots .955 et 956, quartier sud.

Procuration par J. M. Martinean à,Georges Blouin, lidi don-
nant l'autorisation, de vendre lot- 424-5 et partie lot 424-4

-. et .8, quartier est.
Rectification par Auguste Veilleur et Dame Vital Veilleur,

affectant lots 16, 16p et partie '16b, -raang 4, Compton. -

Autorisation par lik Cour.-Supérieure autorisant la vente des
droits mineurs re succession de leu Dame J. L. Beaudoin,
affectant partie lot 1531, quartier sud.

Tutelle re enfants mineurs de feu William Suoco, nommant
Dame William Sisco, tutrice, et Osburn W. Sisco,* sub.

*tuteur, aux dits enfants.mineurs.
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Tutellei re enfants mineurs de feu Dame HarrY BUss <née
Sisco), nommant Dame William Sisco,,tutrice, et Opburn,
W. Sisco, sub-tuteur, aux dits enfants mineurs.

Contrat de mariage par J. O. D. Laurencelle et Mlle M. A. M3.
Bernier.

Contrat de mariage par Henri Gendron et Dame Honoré La-
pierre (née Guérette).

Contrat de mariage par J. Emile Lévesque et Mlle Adrienne
Chevalier.

Déclaration de société par Léon Glaiser et Charles Segal
sous le nom .de 'ILiberal Credit Clothing Co.".

Déclaration de société par J. W. Côté et Ovide Chareat sous-
le nom de "Côté & Ohareat".

Dissolution de société de "Joseph Roberge Enregistré".
Dissolution de société de "Dearochers et Laflamme".
Avis d'incorporation de "Sherbrooke Provision Limited".
Avis d'incorporation de "La -Compagnie de Placements de

Sherbrooke Ltéel".

ACTIONS EMANEES EN COUR SUPERIEURE ET' EN
COUR DE CIRCUIT JUSQU'A SAMEDI LE 29

NOVEMBRE DERNIER INCLUANT
CETTE DERNIERE DATE

W. E. Dlgby, Sherbrooke vs O. Murphy, $10.50.
Commissaires d'Ecoles Municipales, canton d'Ascot, J. W.

Grégoire, $45.00.
Jilph. Vallée, Sherbrooke, D. Roy, $25.00.
A. Lafrauce et ai., Magog vs F. parkin, $72.50.
C. Longpré,*Rock Forest vs O. Chalifoux & Fils, $9 6.50.
La Corporation de Stoke Centre 'vs.D. Barrière, $29.25.
Oso. Glvery, Stukely vs Alex. Âmes & Son, $23.67.
Poulin & Cie, Sherbrooke vs H. Olivier, $17.24.
D. F. Bédard & Co., Richmond vs G. & G.. Ltd., $53.80.
L. P. Moutder, Sherbrooke va P. T. Légaré, Ltée. $45.52.
J. Roy, Auckland vs De Lavai Co., $56.20.
J. P. Aubin, Montréal, Echenberg Bros., 15.6,5.
0. W. »Well,, Sherbrooke vs ehenberg Bros., $28.68.
A. Boucher, Ditton vs A. W. Giard, $2,267.34.
J. H. Cloutier, place inconnue vs g. .Rioux, $300.00.
P. Gagné, Montmagny vs Juste Uloux, $iOO.0g
H. J. Barthelette, Orford vs 'o. Rivard , $170.90.
C. Gauthier, Weedon vs Delle A. Duplin, $102.25.
A. W. Chase, Stanstead vs E. Hammond, 8268.80.
E. Duchesneau, Stanstead .vs Delle H. M. Hovey et al.,

$124.60.
W. Déaruisseaux, Sherbrooke vs Cité de Sherbrooke, $227.96.
E. Dezai, Compton vs E. B. pope, $133.40.
J0e. -Roy,- Hatley Est vs E. B. pPe, 8127.66.
O. Murphy & Son, Sherbrooke, vs T. T. Délisle. $202.37.
J. ICeenan Mal. et B. Gare vs P. T. Stalker' $329.88.
Orner Côté, Bishop's Crbssing 'vs J. Lebel, $399.00.
Grand Trunk Ry., Montréal vs W. Turgeon, $5,025.00.
S. Drouin, Ste.Rose de Watford Y& A. H. Corllss, $7,000.00.
Ed. Berwick, Bury, Coderre & FlLtée, $118 15.
Joseph Thibault, Sherbrooke vs S. Fortier, $421.50.
Megantie Broomn Mfg. 0o.. Mégantie vs M. Guérlu, 82,500.00.
Union St-Joseph du Canada, Ottawa vs Dame C. Grosleau,

$500.00.

ENREGISTREMENTS Au BUREAU D'ENREGISTREMENT
DE LA DIVISION'DE SHERBROOKE PENDANT LA

SEMAINE FINISSANT LE S DECEMBRE 1919.

VENTES
Télesphore Trépanier à Louis Duinult, 3-1/10 pieds 'sud du

lot 1452 36, quartier sud. Prix, $30.00; payés.
Louis Dufault'à Georges -Auger, lot 1452-35 et 3.1/10 pieds

aud du lot 1452-36, quartier sud. Prix, $3,775.00; $1,400.00
payés.

Arthur Chevalier à La Banque Nationale, résidu du lot 20È,
* quartier centre,-aussi droit-.de passage sur partie est diq
lot .204 et sur la partie nord du lot 205, quartier centre.
-Prix, $1.00; payé.

J. W. Grégoire et -Ludger Forest à Louis Gillick, lot 1402 et
droit de Passage sur la Partie sud du lot 1405, quartier
sud. Prix, 85,000.00; payés.

John Graham à. William H-ubbard, partie lot 113,. Orford.
Prix, $500.00; payés.

Dame J. H. M. Parker à, W. T. Oughtred, Partie lot 404, Len-
noxvllle. - Prix, $2,500.00; payés.

British American Land Company à Canadian Connecticut
Cotton Mille. Llmited, partie nord-est du lot 1538, ët
partie lot 1539, quartier sud. Prix, $14,000.00; payés.

Dame Hugh Connor à J. M. Deschènes, lot 729-121, quartier
est. Prix, $375.00; payés.-
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T. T. Delisle à Friance DeLafontaine, lots 16b48, 41, el, 88 et
89, rang 9, Ascot; Prix, $1,750.00; payés.

Sherbrooke Rosl Estate Co. à Dame Cléophas Saninler, lots
1494-21 et 24, quartier sud. Prix, 81,280.00; payés.

L. P. Brodeur h F. X. E. Codère, lot 22c, rang 4, Ascot Prix,
81.00; payés.

H. H. Morency et Hormisdas Boissé à George A. Povey, lots
1537-31 h 35 Inclusivement, 39 h 45 Inclusivement 65 h 67
Inclusivement, 71 h 79 Inclusivement; 90, 93, 94, 96, 101,
105 h 110 Inclusivement; 121, 123. h 127 Inclusivement;
.131 h 139 Inclusivement; 146, 147, 148, 150, 151, 151,. 155;
167 à 164 Inclusivement; 172, 173, 175, 179 h 187 inclusi-
vement; .194, 196, 198 h 204 Inclusivement; 215 h 219 in-
clusivement; 221, 223, 224, 225, 233, 234 et 236 quartier
sud. Prix, $15,450.00; 82,000.00 payés. (Aussi lots 1537-
168, 226 et 227 s. o.)

Dame L. A. St-Jean h Dame L. H. St-Jean, lot 122, quartier
centre. Prix, payés..

Dame Hugh Connor h Joseph Charest, lots 729-27 et 28, quar-
tier est. Prix, $1.00; payé.

Dame Hugh Counor h C. R. Graham, lot 729-120, quartier est.
.Prix, 81.00; payé.

Dame Octave Demers h Ôuos Gagnon, lot 1479, quartier sud.
Prix, $12,200.00; -$2,000.00 payés.-

George Edgecombe h W. M. Fisk, partie lot 23, Waterville.
Prix, $1,200.0(1; payés.

A. C. Stevens h W. A. Hyndman, lots 273-6 et 2996, Lennox-
ville. Aussi les 15 pieds les -plus h. l'est des lots 273-7.
Prix, $4,150.00; payés.

Firmin Campbell h Joseph Blitt, Partie lot 178, et 60 pieds à
l'ouest des lots 179 et 180, quartier centre. Prix, $17.000;
$3,000 payés.

George Morin h Jacob Kushner, lot 203, quartier centre, sujet
au droit do passage de neuf pieds on faveur du 202.
Prix, $25,000.00; $9,000.00 payés.

Arthur Chevalier h Jacob Kushuer, moitié Indivise des 30
pieds nord dlu lot 205, quartier centre, avec droit do pas-
sage pris sur là -partie ouest du dit lot. Prix, $12,575.00;
$2,425.00 payés.

Jacob Kusiluer h Arthur Chevalier, lot 203, quartier centre,
avec droit de passage en faveur du lot 202. Prix, $25,-
000.00; $9,000.00 payés.

Usine à sel Windsor, Ont.

LE SEL DE TABLE. WINDSOR

est préparé dans l'usine la plusmoderne de
l'Amérique; ce n'est rien que du. sel-du sel
propre, pur-que vos- clients connaissent et
emploient.

The Canadian Sait Co., Limited
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Mercredi soir, le 10 décembre 1919.

Un ton irrégulier i'est de nouveau
développé sur le marché canadien des
porcs vivants,. et les prix sont par
suite irréguilers, une avance de 50c
les 100 lb. étant enregistrée à Tpron-
to, hier, tvec des ventes de lots chol.

is A $16.75 les 100 Ibo, nourris et
abreuvés, tandis que les prix de Win-
nipeg baissaient, de 50oc les 100 Ibo
à $1550. .es porcs pesés en descen-
dant des chars se sont vendus de
$16.75 à $17 les 100 Ibm. Par suite du
changement défavorable de la tem-
pérature, le commerce des porcs
abattus a été plus tranquille Ici, la
demande étant imitée à de petite lots
pour. répondre aux besoins immédiats
et des ventes de porcs abattus à la
campagne et légers ont été faites de
$22.50 à $22.75. Le stock d'abattoir
de la ville frais tué s'est vendu de
$24 à'$24.50.

Un bon commerce continue d'être
fait sur les viandes fumées et prépa-
rées pour le marché loch et celui de
la campagne. La demande a été sta-
ble pour les petits lots et- les prix res-
tent sans changement avec des ventes
de jambon de 8 a 10 lbs A 34c; de
12 à 15 Ibm de 32c à 33o et lourds à
31c. Le bacon Windsor choisi s'est
vendu de-44c a 45e et le bacon Wind-
sor désossé a 47c.

LES PORCS SONT FACILES, MAIS
LA BASE EST MAINTENUE ICI.

Viandes fraiches - Le marché des
porcs bien que beaucoup plus faible
sur quelques-uns des ma-chés exté-
rieurs s'est maintenu Ici à $16.75 les
100 lbm pour les lots de choix. Le
stock ordinalre se vend mellleur
marché, naturellement, et Il ne serait
pas surprenant d'assister à un nou-
veau«décilh ces jours-ci., .

Les marchés des bestiaux et des
moutons sont stables et sans chan-
gement. Il y a une assez bonne de-
mande pour les diverses viandes frai-
ches offertes.

Nous cotons:

Porcs vivants ....... .... 16.75
Porcs préparés,

Tués aux abattoirs, petits-
65-90 -..-. . . . . . 24.00 24.50

Abattus à la campagne . . 22.00 27.00
Porc frais-

Gigot de porc (trimmé) .0....0.311
Longes (trinimées) ....... 0.36
Longes (non trimmées) .-...- 0.32:
Epaules (trimmées) . . .... 0.25
Saucisse de pore (pure) .-.... 0.24
Saucisse.de ferme . . .... 18

Boeuf frais-
(Steers et Heifers):

Quartiers derrière . . .
Quartiers devant . . . .
Longes . . . . . . . .
Côtes . . . . . . . . .
Chucks . . . . . . . . . .
Hanches . . . . . . . . .

(Vaches)-
Quartiers derrière . . .
Quartiers devant . . . .
Longes . . . . . . . .
Côtes . . . . . . . . . .
Chucks . . . . . . . .
Hanches . . . . . . . .
Veaux (suivant qualité) .
Agneaux, 50-80 Ibm (en-

tiers), la lb. . . . . .
Mouton, 45-50 Ibo No 1

0.25
0.15
0.34
0.25
0.14
0.18

0.20
0.13
0.27
0.22
0.11
0.17
0.28

0.23
0.18

LES JAMBONS ET LE BACON PLUS
FACILES; LE PORC EN BARIL

FACILE LUI AUSSI

Viandes préparées. - Il y a eu une
certaine faiblesse du ton de la liste
des jambons fum6b et les prix ont fl6-
chi de 1 a 3 contins la lb. Le bacon,
aussi, est plus facile et Il a été en
forte demande continuelle de la part
du consommateur. Le bacon Wind-
sor se vend de 44 A 47o suivant la
qualité. Le porc en baril, par suite
du fléchissement du marché du porc,
baissera probablement.

Jambons-
8-10 livres . . . . . . . .
Medium, fumé, la livre:

12-14 livres . . . . . . . .
14-20 livres . . . . . . . .
20-25 livres . . . . . . . .
25-35 livres ... . . . . . .
Plus de 35 livres . . . . .

Bacon-
Déjeuner . . . . . . . . .
Windsor . . . . . . . . .
Cottage roulé . . . . . .
Jambons Picnic . . . . . .

Porc en baril-
Canadian short cut (brl)

morceaux de 2635 . . .
Dos clear fat (brl) mor-

ceaux de 40-50 . . . .
Porc heavy mess (brl) . .
Boeuf plate . . . ... . .
Boeuf mess . . . . . . .
Porc engraissé aux pois

0.34

0.33
0.32
0.31
0.30
0.30

0.39
0.47
0.32j
0.27

. 55.00

.... 61.50
42.00

.... 32.00

.... 29.00
.... 48.00

LES JAMBONS CUITS ET LA MIN-
CEMEAT SE VENDENT BIEN.

Viandes cultes. - La vente de sal-
son des -viandes cultes est raisonna-
blement satisfaisante et les prix sont
maintenus sans changement. Les
jambons cuits sont sans changement
et bien que le ton soit plus facile
des prix plus bas sont probables. Par-
mi les ligries spéciales qui sont en de-
mande active, Il y a la nmincemeat qui
se vend, suivant sa qualité, de 15 A
19 'cents.

Nous cotons:

Tête en fromage . . . . . 0.14 0.15
Langue de boeuf en gelée, choix 0.55
Langue de porc en gelée . . . 0.40
Jambon et langue, la lb. . . . 0.30
Veau et langue . . . . . . . . 0.23
Jambons, rôtis . . . . . 0.46 0.49
Jambons, cuits . . . . . . . . 0.501
Epaules, rôties . . . . ... ....
Epaules, bouillies . . . . . .. 44
Patés de porc (douz.)-.-..-....
Boudin, la lb. . . . . . . . . . . 1
Mince meat, la lb. . . . . 0.16 0.19
Saucisse de porc,-pure ....... 0.28
Bologne, la lb. ........... 0.13

LE BEURRE BAISSE

Beurre. - Les arrivages de beurre
hier ont consisté en 436 paquets, con-
tre 2,119 pour le mime jour la semal-
ne dernlèreet 1,953 pour la date cor-
respondante de l'an dernier. A l'en-
trepôt frigorifique de Gould, il y a eu
400 paquets de beurre de crèmerie
d'offerts en vente, par suite du retard
de la saison et de la qualité de ce
beurre, le prix a été réduit aujour-
d'hui de 3y/ la lb. comparé au pirix
payy6 vendredi dernier. Toutes les
offres se sont vendues 64c la lb., li-
vrées Ici. En sympathie avec l'avan-
ce de !/ac la lb. enregistrée sur le
marché de New-York pour les meil-
leures qualités de beurre de crèmerie,
le ton du rparché local pour le meil-
leur beurre de crèmerie de septem-
bre-octobre reste foOt aux prix ac-
tuels, mais le volume des affaires qui
est passé est plutôt petit.

Nous cotons:
Le meilleur crèmerie . . 0.68 0.681
Le meilleur courant.. ...... 0.67J
Bon crèmerie . . . . . . 0.66J 0.67
Le meilleur de ferme . . 0.62 0.63

LA GRAISSE VEGETALE EST FACI-
LiE, MAIS SON PRIX SE

MAINTIENT.

Graisse végétale. - Le commerce
du saindoux composé a été assez sta-
ble mais pour les besoins Immédiats
les tendances sont plus faciles, et des
prix plus bas pourraient être annon-
cés bientôt. Les ventes sont de saison,
mals pas tris considérables.

Nous cotons:

Saindoux, pur-
Tierces, 400 lbo, la lb. . 0.28
Tinettes, 50 lb . . . .. 0.281
Seaux, 20 Ibm, la lb. . . . 0.281
Morceaux de 1 lb., la lb. 0.30

0.281
0.29
0.291
0.301

LE TON DU SAINDOUX EST FA-
CILE; LES VENTES SONT

BONNES'
Saindoux. - Les ventes de saindoux

Le Marché de l'Alimentation
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ont été assez bonnes, et la demande
va probablement continuer d'ici ew
core quelques semaines. Les prix sont
une tendance à baisser car lès pro.
duits du porc en général sont enclins
à baisser aussi.

ON ATTEND L'EXPORTATION; LE
FROMAGE FERME.

Fromage. - Sous l'influence d'a-
chats. plus com 'idérables d'Europe, le
fromage s'est affermi au cours de la
semaine. Aucun changement de prix
n'a été enreglstri,. mals si la vente
pour-4'exportation continue, les prix
monteront probablement, surtout par
suite, du fait qe la saison est termi-
nie pour plusieurs et que la produc.
tion a grandement diminué.

MALGRE LA.CHERTE DU BEURRE
LE MOUVEMENT DE LA MAR-

GARINE EST LENT.

Margarine - Çn dépit le la cherté
du beurre, la margarine continue de
se vendre lentement en gros, il est
diffllie d'en comprendre la raison,
déclarent quelques marchands de gros,-
surtout avec la variété des prix offerte
actuellement sur le marché. Des bol.
nes qualités de margarine sont offer-
tes actuellement à 37 cents la livre.

Nous cotons:

Margarine-
En morceaux, suivant la

'qualité, la lb. . . . . 0.36 0.39
En tinettes, suivant la

qualité. la lb. . . . . 0.31 0.34

LA DEMANDE POUR LES OEUFS
EST BONNE ·

Oeufs - Un bon commerce stable
continue d'être fait sur les oeufs et
le march6 est très actif et le ton est
ferme. La demande continue de porter
surtout sur les oeufs strictement frais
et sur le stock de choix d'entreposqge,
dont les approvisionnements sur place
ne sont Pas considérables. Les arri.
vages d'hier ont consisté en 63taisses
contre 860 pour le même jour de la
semaine dernière et 246 pour la date
correspondante de l'an dernier.

Nous cotons:

Oeufs strictement frais . . 0.80 0.90
Choisis . . . . . . . . - 0.65
No 1 . . . . . . . . . . 0.57 0.58
No 2 . . . . . . . .. . . 0.53. 0.55

LE-MARCHE DES VOLAILLES SANS
CHANGEMENT

Volailles - Il n'y a pas de change.
ment notable à enregistrer sur le
marché de volailles préparées. -Les
offres ont été assez considérables,
mals par suite de la température dé-
favorable, les acheteurs n'ont pu op.
aé lfirement, et le commerce a été

.plutôt tranquille, ce qui a amené un
fléchissement qui pourrait avoir pour
effet de faire baisser les prix si un
changement ne se produit pas bientôt
dans la température.

Nous cotons:

Dindes, la lb.:
Choix . . . . . . .
Bonnes . . . . . .
Ordinaires . . . .

Poulets:
Choix . . . . .
Bons . . . . . .
Ordinaires . . . .
Oies . . . . . .
Canards . . . .

0.45 0.46
0.43 0.44

. . . 0.41 0.42

LES PRIX DES PATATES SANS
CHANGEMENT'

Patates - La demande pour les pa-
tates continue d'être bonne pour le
marché local et pour l'extérieur et un
commerce. assez actif est passé, mais
comme les approvisionnements arri-
vent plutôt librement, ils sont suffi-
sants pour répondre à tous les besoins
et les prix n'ont pas subi de change-
ment. Des ventes de lots de char de
patates blanches Québec ont été faites
à $2.25 le sac de 90 lbs, ex-track, .et
en gros de $2.40 à $2.50 le sac de 90
Ibs ex-magasin.

LE COMMERCE DU POISSON EST
ACTIF; LES PRIX SONT

MODERES

Poisson - Le commerce du poisson
est actif. Avec l'approche des Quatre-.
Temps et la saison des fêtes, les mar-
chanda de gros s'attendent à de bon-
nes affaires durant les prochaines se.
maines. Les homards sont en plus
grande abondance et les huitres se
vendent bien. La morue verte et les
autres produits alliés sont enclins -à
être plus faciles, vu que les approvi-
sionnements de ces poissons se sont
accumulés et en plus grande quantité
que les besoins . Le turbot de mer est
rare et l'on peut dire la même chose
du saumon du Labrador.

Nous cotons:

vsuon lrais
Haddock . . . . . .
Morne, tranchée . . . .
Morne pour le marché .
Carrelets . . . .. . . .
Crevettes . . . . . . .
Homards vivants . . . .
Saumon (B.C.), la lb,
,rouge.,..,.,.,.,

Maquereau . . . . . . .
Poisson bland . . . . .

Poisson fumé
Haddles, BXs, la lb. . .
Filets . . . . . . . .
Bloaters, la botte . . . .
Kippers . . . . . . . .

- oisson gelé
Gaspereaux, la lb. . . . .
Flétan, gros et petit . .
Flétan, de l'Ouest . .
Flétan, moyen . .
Haddock . . ..... . . ..
Maquereau- . . . . . . .

0.07j 0.08j
0.11 .0.12
0.071 0.08
-0.08 0.10

0.45
.0.40

.... 0.30
0.17

.... 0.16

0.12
0.17

2.20

0.06*
0.19
0.20
0.21
0.07
0.15

0.13
0.18
2.50
2.40

0.07
0.20
0.21
0.22
0.07J
0.16

Doré..........
Morue en tranches . . .
Saumon de Gaspé, la lb.

Poisson salé
Morue-

Morue, gros baril, 200 lbo
Morne, No 1, medium, brl

de 200 Ibo . . . . . .
Morue No 2, bri de 30 lbn
Pollock No 1, brl de 200

Ibn . . . . . . . ... . .
Morue, sans arêtes (bot.

tes de 80 lbs),'la lb. .
Morue, sans aretes, (car.

tons de 24 lbo), la lb. .
Morue (Ivory), morceaux

de 2 Ibs, bottes de 20
lbs . . . . . . . . . .

Morue, sans aretes (2
bs) . .. . . ....

Morue, en filaments (bo-
tes de 12 Ibs) -

Morne séchée, baril de
100 Ibo.. . . . . . . .

0.15 4.16
0.09j 0.10
0.24 0.25

... 21.00

.... 20.00
.. 18.00

.... 15.00

.... 0.20

.0.20

0.13

.... 0.23

2.40 2.50

.... 16.00

L'EPICERIE

Au cours de la semaine, les prix de
plusieurs lignes ont monté. Le prix
de la raffinerie de sucre Atlantic sur
le sucre raffiné a monté à $1D le quin-
tal depuis le 28 novembre. - Le lait
Klin a monté d'un demi-centin, de
291/2c à 31½/c la livre, suivant la di-
mension. Les marinades de la marque
Libby se vendent plus chères pour les
diverses variétés, sucrées'et dans le
vinaigre, ainsi que les petits corni-
chons et les catsups, tandis que les
olives farcies ont subi une hausse
d'envirdn -5 pour cent. La poudre à
pate Cook's Friend a .monté de nou-
veau. La mincemeat condensée de
Wethey a monté de 15c le paqiet. Les
soupes aux tomates sont très actives.
Les amandes ont monté de 2c sur cer-
tains marchés, bien que les prix des
marchands n'aient pas encore subi de
changemente. Les fruits secs sont très
fermes et en demande active. Le riz
est très ferme et Il pourrait monter.
Le café est stable et actif et les ven-
tes du cacao sont considérables. L'a-
voine roulée en paquets est ferme et
elle pourrait monter d'un moment à
l'autre. Les nourritures sont très acti-
ves; le son et les shorts se vendent
bien. Les légumes se vendent plus
chers et le prixdes pommes monte.
En général, le marché est actif.

UNE AUTRE RAFFINERIE HAUSSE
SON. PRIX; LE SUCRE COM.

MENCE A ARIîVER'

Sucre - Une autre avance a été en-
registre le 28 novembre: celle de 75
cents sur le Sucre Caftin6 de la Atlan-
tic. Les Canada Sugar Refinerlea n'ont
pas encore augmenté leurs prix, mais
les tendances sont fermes. L'arriva-
ge, la semaine dernière, de deux ou
trois bargaisons de sucre brut a été
une amilIoration et le marché attend
ce sucre dès qu'il sera fondu et prit
à être livré.
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Nous cotonsa:

Les 100 Umre
,itlantic, extra granulé . . . . 12.00
Acadia, extra granulé ..... 12.00
St. Lawrence. extra granulé . . 12.00
Canada, extra granulé . ... 11.25
D)ominion Cristal granulé . .. 12 00
Glacé' barils .. .. .. . .... 12.20
Glacé, (bottes de 25 liv.) . . . 12.60
Glacé, (boites de 50 liv.) . . . 12.40
Glacé, 1 livre .. .. .. .. . .. 1.70
Jaune No 1. .. .. .. . ... 11.60
Jaune No 2 or. .. .. .... 11.50
Jaune No 3. .. .. .. .... 11.40.
Jaune No 4. .. .. ..... .. 10.55
En poudre, barils. .. .. ... 12.10
En poudre, 50as. .. ...... 12.30
En poudre, 25a. .. .. .... 12 50
Cubes et dés, 100 lbn. .. .. .. 12.60
Cubes, bottes de 50 lbs.....12.70
Cubes, boites de 25 lbo.....12.40
Cubes, paq. de 2 lbs. .. .. .. 14.00
En morceaux Parls, barils . . . 11.85
En morceaux 100 lba.. .. ... 11.95
En morceaux boites 50 lb.n 12.05
En morceaux botte? 25 lb. 13.25
En morceaux cartons 5 lbs . 13.00
En morceaux cartons 2 lb. 13.25
Crystal Diamond, barils . . . 12.60

"boites -100 Ibo 1270
"bottes 60 lb.o 12.80
"bottes 25 lb. 13.00

LES CONSERVES SE VENDENT
TRES BIEN

Conserves - Le mouvement des
conserves ést considéré de saison par
le commerce, et quant aux- fruits lis
sont probablement en plus grande
quantité que les légumes. Quelques
meilleures varlt des premiers ar-
rivent de l'Ontario et de la «Californie.
Les tendances des prix sont fortes.

Nous cotons:

CONSERVES DE LEGUMES-

Asperges (américaitnes ver-
tes), dos. 2%9s.. .. .. 4.50 4.85

teperges Importées, 23%s.. 4.85 5.25
Asperges (pointes) cana-

diennes , . .......... 50 6.00
Fèves, Golden Wax . .. 1.75 -2.86
Fèves, Refuges . . . . . 1.70 1 75
Blé.d'Inde (2s) . ..... 1.62J 1.65
Betteraves, 2 Ibo . . . . 1.00 1.25
Carottes (tranchées), 2s. . 1.45 1.75
B16.dInde (en épis) gal.. 7.00 7.50
Epinards, Sa. .... .... 2.85 2.90
Epinards, Can. (2.). ....... 1.80
Epinards Californie, 29 3.15 8.50
Tomate,, ls. .. . 1.45 1.50
Tomates, 2.........1.50
Tomates, 2%>s.>. .. ... 1.80 1 85
Tomates, Ils.. .. .... 1.90 2.15
Tomates, gallons. . ..... 6.60 7.00
Citrouille, 2%s. (dOuz.) .1.50 1.65
Citrouille, gallon (douz.)..... .4.00
Poils. standards. .. .... 1.85 1.90
l'ois, early June . . . 1.92J 2.05
T>nlq. très fins. 20 oz.. .. .. . 3410
l'ois. 29.. 20 oz.-ý. . . ... .. 1.671
P'ommes de terre, Can. su-

crées, boites 2 liv.. . ... .... 2.75
Olives (-en barils, 49 gallons à

vin) gal. .. .. .. .. .. .. 1.35
Pois Impqrtés-

'is. caisse de 100, la
caisse.......... 27.50

E ýtra fins. .. . . . 30.00
Nt)j'... 2300
NJO 2 ~" A . 22.00

'CONSERVES DE FRUITS

Pommes. 23%s. dos. . . . 1.40
Pommes, 3s., do: .. .. .... 1.30
Pommes, gaîl., doz.. 5.25
Blueberrios, 2s.. .-... 2.40
Groseilles, noires, 28. doz. 4.00

galIlois, do . .. .. .
Cerilles rouges, sans

noyau, sirop épais, la
douz. ........ 4.50

Ceriaies blnhesans
noyu . .. .... .. 4.50

Gooseberries, 2s do:. .......
Gooseberries, 2a (seaux) ..

Pêche.. 20 onces, dos:. ....
Pèches, No 2 .. .. ... 3.65
Pèches, 2%~ (sirop clair) . 4.80
Poires, 2as. .. ... ... 4.25
Poires, 2%s. .. ....... 25
Poires, 2a (sirop clair).
Annanas (gratté et tranché) e.

Boites plates, 1 lb., doux.
Boites rondes, 2 Ibo, douz.
Boites, 2%s .. .. ... 4.00

*Pruneaux Lombardie . . 2.00
Prunes, Reines.Claudes, ver.

tes, 29.-. ... 2.40
1~Reines-Claudes (sirop
clair) 29s. .. .. ....

Framboises. 29e.. .. .....
Framboises, 2%13. .. ....
Fraises, 2a... .. .. . ..

1.65
1.95
5.75
2.45
4.05

16.00

4175

4.75
4.65
2.75

.00
5.16
4.50
5.40
1.90
3.60
1.90
2.30P
4.50
2.20

2.45

2.00
4.70

4.6

POISSON

Saumon:
Chume, boites de 1 Ilb..

hautes..... ...........
Chums, boites de 3%s.,

plates.........
Sockeye, 48,» le *dousz....
Sockeye, 96, %as douz....
Boites hautes de 1 lbs.

caisses de 4 dzs., la dzs. 4.00
Pinks, 1 lb., plate,....
Pinke, 1 lbt., hautes. ...
Plnks, 3% lb., douz.. ...
Pale, 1 -lb., dons......-
Pinks, % IL, dous.. ...
Cohoes, 1 lb., hautes....
Cohoes, 1 lb., hautes....
Cohoes, % lb., plates....
Red S~prings, 1 lb., hautes 4.00
Red Springs, %~ lbt.. ...
White Oprlngs (ls). ...
Saumon' Gaspé, marque

Niobé (caisses de 4 dzs.)
la douz.........

Saumon Labrador, 1 lb.,
plates...... ...

Saumon Alaska, rouge,
1lb .. .. .. .. ..... 4.25

Pilcharda. 1 lb.. hautes . 1.90
Steak de baleine, 1 lb.,

plates.........
Hareng, Imnporté, sauce
* aux tomates. .....
Hareng, kippered. .. 2.85
Harengs, kcippers. douz.

(caisse de 4 douz.) ......
Harenas <stance aux to-

mates) douz.......
Haddies (lunch), lb....
Haddies, chlckenf (4 dz.

.à la caisse) douz. . . 2.25
Sardines canadiennes (en

caisse)........6.25
Sardines norvégiennes, la

caisse de 100 (V4s) . . 24.00
Sardines canadiennes (sul.

vent la qualité), la
caisse. .. .. ... .... 25

Sardines françaises . . . 32.00
Viande de crabe -japo-

naise. dnnz... ... .. ......
Clams (rivière), 1.lb., la

dous..........

2.00

1.20
4.75
2.50

4.80
2.25
2.60
1.37j
2.37J
1.50
8.50
3.75
1.90
4.60
4.00
2.40

2.25

8.60

4.50
2.00

1.90

8.25
2.90

2.35

1.85
1.00

2.35

6.75

25.00

1750
84.00

6.50

1.90

LÈS AMANDES PLUS CHERES; LES
NOIX TRES ACTIVES

Noix - Le marché des amandes
écalées est plus haut aux points de
l'importatioýn et l'on a enregistré une
avance de 2c. Cette hausse aura pro-
bablement son effet ici dans un avenir
très rapproché. Les approvisionne.
ment@ ont été en grande partie distri.
bués aux diverses maisons de gros,
et le commerce de détail a reçu les
assortiments qu'il lui fallait pour les
fêtes. On s'attend à ce que ces semai-
nes.c soient très actives dans ce com-'
merces.

Nous cotons:

Amandes Tarragone, la lb. 0.28 0.30
Amandes (écalées)......0.62
Amandeà (Jordan)......0.75
Noix du Brésil, (nouvelles) 0.26
Noix du Brésil (med.) . .0.15 0.17
Chataignea (canadiennes) ... 0.20
Avelines (Biclle), la lb. . . 0.28 0.80
Avelines Barcelone . . . .0.256 0.26
Noix Hickory (grosses et

Petites). .. .. .... 0.10 0.15
Pecans (New Jumbo) la Ilb...0.40

Peanuts (rôties) .-
Jumbo. .. ... .... 0.23 0.25
Fancy. . .... .. .... 0.15 0.17
Extras .. .. .. . .... 0.12 014
Salées espagnoles, la lb. .0.29 0.80
Ecalées No 1, Eflagnoies 0.25 0.26
Ecalées No 1. .. ..... 0.16j 0 18
Ecalées No 2 .. ....... 0.14

Peanuts (salées) -
Fancy entière. la lbt. ..... 0.88
Paney cassées, la lb. ..... 0.8
Pecans (nouvelles Jumbo)

la lb...... . ... 0.32 0.35
Pecan., grosses, No' id po,

lies .. .. .. . .... 0.32 0.35
Pecans, Nouvelle-Orléans.

NOS.........0.21 0.24
Pecans uae heitè

grosses JTumbo.......010
Noix (Grenoble) .. .. .. 0.29 0.35
Noix (Nouvelles de Na-

pies).........0.23 0.25
Noix <écalées)....... . 90

Noix (espagnoles) .... 0.30 0.33

LES MEILLEURES FEVES DEMAN-
DEES, MAIS LES VENTES PEU*

CONS1DERABLES

Fèves -Le mouvement des fèves
étant limité, le commerce recherche
et achète les meilleures variétés. La
récolte'de cette année offre à l'ache-
teur une meilleure qualité de fèves
que jamais auparavant. On s'attend
à ce que le temps froid ait pour effet
d'accroitre lès ventes.
Nous cotons-

Fèves-
Fèves canadiennes, triées 'à

la main. .. .. . .. 5.25
Japonaises........
Lima japonaises, la Ilb.,

suivant la qualité . 0.10
Lima, Californie. ....

Pois-
Blancs k soupe, le bois.
Cassés, récolte nouvelle

(98 lbo). .. .. . .. 7.25
Pour bouillir, le boisseau 800
Japonais, verts, la lb. . 0.10J

5.40
5.25

012
0.17

4.00

8.00
8 50.
0.11
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LES PRUNEAUX "15.20 SE VEN-
DENT CHERS

Fruits secs - On dit que, bien que
les arrivages. de pruneaux solent lm.
midiatement distribués au commerce
de gros et à celui du détail, It y a
encore des approvisionnements qui
sont atendus avec anxiété et vendus
à l'avance. On rapporte qu'un lot de
pruneaux "1520 @'est. vendu 45c la
livre et qu'on l4@ achète en les voyant.
Cela veut dire que le prix du détail
doit étre autour de 60 cent* la livre.
Les raisins ne son t pas abondante et
certains regrettent de n'en avoir pas
acheté Il y a quelques mois, à présent
que les prix sont rendus au double de
ce qu'ils étalent l'été dernier. La de-
mande est active pour les pêcheos, abri-
cota,*corinthe et pelures.
chil. sont très fermes.

Nous cotons:

Abricots, fancy .. .. .
,#1de choix ....
of lobe....

Pommes (évaporées)
Pèches (fancy).. ...
Poires, de choix'. .. ..

Les mar-

0.86*
0.84
0.80
0.24
0.28
0.26

0.281

0.25
' Pelures séchées:

De" choix.........0.26
Ex. fancy.........0.80
Limon . .. .. ...... 0.45
citron..........0.68

Raisin:
En i yam, boite. de 25 Ibo,,

la lb........0.18 0.28
Muscatels, 2 ouronnes...... 0.16

1 couronne . .0.17J 0.18
* 3 couronnies .0.18 0.18J

4 curnne .0.19J 0.20
Sans pepins de CaIL, car-

tons, 16 onces . . ;. . 0.22 0.28
Corluthem, (loo5e) . . . . 0.22 0.25

grecs, 15 onces ... 0.25
Epepiné, fancy 0.17

15 onces.......0.102
Dattes, Excelsior (36-1o0.102

onces) paquet . .... ..... 0.16J
Farcies, boites de 12 Ibo ...... 3.25
En paquets seulement . .. 0.19 0.20,

««.-.Dromadaire (36 -
-10 onces)........0i

En paquets. seulement, Ex-
celsior.........0.20_

Fines -(Par couches) bot-
.tes de 10 Ibo, 2s, la lb. . .- 0.40

f6 21s, la lb ....... 0.45
24sla.lb...... ..048
Stf, la lb......0.50

Figues blanches (70 botes
tes, 4 onces) .- . . . b. 5.40

Figues :espagnoles (pour
.cuire) .28 bottes. de 1 lb
chacune .. . ... .. .... 0.14

Figues espagnoles 28 boites
de 8 onces . . .3.50

Figues espagnoles -(12 bol-
tes de 10 onces).....220.

P3runeaux (boites de 25 lbs):
20-308s... .. .. .....

8.4.. .... ......
40-501s.... .. .. .. .. .
60-60s........
60-79. .

70-80s (battes àe26*lbs)
80-90 .. ....... .. .. .
90-1008.. .. .. .. .....

lê10. .. ...... ..

0.33
0.30
0.25
0.22
0.21
0.20

LE MARCHE DU FOIN SANS CHAN.
QEMIENT ENCORE; L'AVOINE.

PLUS CHERE; L'ORGIE

Foin et nourritures La livraison
du foin n'a pas été consid6rable' b Ien
que plusieurs cargaisons" de barge
soient arrivées au port de Montréal.
Les cultivateurs, qui ont' beaucoup de
foin, ne veulent le vendre aux bas prix
actuels, et s'is le gardent Indéfiniment
le' commerce sera obligé de payer le
prix qu'ils veulent avoir. En atten-
dant, Il n'y à pas de changement, mats
let prix devraient litre plus bai.

L'avoine se.vend plus chère actuelle-
ment, les meilleures variétés surtout
sont fermes. L'orge est ferme aussi et
l'on ne peut l'acheter en grande quan-
tité.

Foin, paille, grain (prix du gros, par'
lots de chars>:
Foin:

Bon, No 1, tonne de.- 2,000 lbs
Bon, No 2 .. .. .. .. .. .
Bon, No 3.. .. .. ... ..
Paille .. .. .. ......

Avoine:
No 2 O.W. (84 lbo)....
No 8C.W. .. .. .....
Extra Feed .. .. ....
Nol1Feed. .. ......
No 2. Fed . .. .. .. .. ..

.Orge,
NOaC.W . .. .. .
NOS......
No 4Cb..

Note - Ces prix
et ne comprennent
eacs.

LE COMMERCE D
*DE L'AOTIVI

EPI(

Epices - Le moi
au commerce- est i
et les divers Item d
mes pour la plupai
ment de prix n'est
semaine.

Allpice..
Cassia.....

'Cannelle-.
Rouleaux. .. ..
Pure moulue...
Cloua . .......
Crème de tartre (

se, pure)
Chicorée canadieni
Américaine (high- t~
Gingembre .. ;.
ulîimgeaaabre (Cochin

malque) ....
Macta. ..... .. .
lEplces Mélangées

.iucad enih-res
?%Ilscade, moulue
.P'nfrr noir ...
Poivre blnuc.
Poivre (Cayenne)
Epices à marinades
Paprikat . .. ..
Turinerle...
Acide *tartarique, la

cristaux ou .en
Girnine de cardem

1b. en VM a .

$24.00.
28.00
21.00'
11.00

C4ri <carraway) holl, no.
Min" .. .... .. ... 0.80 us

Cannelle, CduIe, la lb.....0.30
Cannelle, la lb:.......0.35
Graine de moutarde, en

STmC. .. .. . . . ... 0. 0.40
Graine de. céleri, en vrac ..

(nominal>..... . ..... 0.75 0.80
Noix de coco flamenten-

ce, en Seaux. .. .. .. 0.31 0.28
Clou ronds, entiers .0.21 0.22

LES VENTES DE SIROPS DE BIE.
D'INDE SONT CONSIDERAB LES;

LES MELASSES FERMES

Sirops et méllasses - La demande
pour les sirops dé blé-d'inde est, dit-on,
lourde, et. les approvisionnements di.
minuent considérablement. Il y a ouf-
fisamment de stock pour répondre aux
besoins'actuels, mais de l'arrivée de
grandes quantité de charbon dépend
s'il y aura s uffisamment de, sirop
pour les besoins de -la saison d'hiver,
époque où les. sirops se vendent err
grande quantité. Bienque le mafhé
die la- mlsse n'ait pu. enregistré de
oh angement de prix, son ton reste
ferme. Le- commerce dû gros s'attend
Il ce que le marché soit très hput d'ici
quelque temnps..

Nous cotons:

Sirop*de blé-d'Inde:-
Barls, envron 700 livres: 0.08J

- .. Kegs .. .. ..... .. .. .08
sont à l'élévateur Botsde 2 livres, Caissge 2 dos.,

pule -coût. des la caisde 5 irs ais o . 5
I la codue ....... 6.05

ES ETS CEE Bottes de 10 livres, cise 3
ES FTES REE doz.la caisse.......6.75

rE SUR- LES Boites* de -20' livres, caisse 34
~ES dos. lacaisse,.......5.70-

2 galle, sean 25 liv., chaque . :2.60
Ivement des épices- 8: Po., seau 3836 lv., chaque 3.85

ourdactellmen,. galle., seau 65 liv., chaque .. 6.25-ourdactullemnt,. Sirop die blé-d'inde blanc:
le la liste sont fer- Bottes de *2, livres, 2, douz. à la
t Aucun, hange-. caisse. .. .. .. .. . ... 5.96

rapporté pour la Boites de 6 livres, 1i dous. à la
caisse, la caisse .. .. ..... 65

Bottes dis1 liUvres, 36douz. à
la caisse,'la caisse .. ..... 2&0.20. 0.22 Bottes de 20Ulvres, 'Adous. à

0.38. 0.85 la caisse; la caisse . . .6.20

Sirop de canne (crystal Dlamond):
0*.85 Boites 2',livres, à-dopm., àla

- .50.40 caisse. .. .. .. .. .. . .. 7.50
0.85 3 baila, les. 100 livres ..- 10.50

tranal-Barils, les 100 livres--. _.. 10.25
0 ..7 0.80 Glucose, cana 6 -livres <caisse). _4.80

e 0.20. Mélasses des Barbades:-
est) . . 0.85 o. Prik. pour l'Dle de Montréal

.. 0.40 Puncheons. .. ..... . ..... 1.20
Barils. .. .. .. .. . .... 1.3

0 o1î Deml.barli .. .. . . . . . .1.25

pode .00
0la

1.00
0.33
0.70
0.65
0.40
0.5
0.37
0.37
0.70
'0.30

1.10

3.00

LE RIZ.SL...YEND. BIE.N ET LES
TENDANCES PORTENT VERS

-LA HAUSSE.

Rig - Le mouvement du riz n'est
pas, considérable, mals le marché est
'stable. Le. prix, bien qu'ils n'aient pas
dépassé les niveaux, de ces dernières
semainces sont décidémien fermes.
Tout indique un marché, Ifrme, et la
bais n'est pas pdbale moins
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pour le moent. Les tendances portent
plutôt vers une hausse des prix.

Nous cotons:

Caroline . . . . . . . . 17.60 18.00
Honduras . . . . . . . . . . .. 18.00
Siam No 2 . . . . . . . . . 12.50
Siam (tancy) . . . . . . . . . 16.00
Rangoon 'B" . . . . . .11.76 13.00
Rangoon "Co" . . . . . 11.75 12.90
Sparling . . . . . . . . . . . 15.75
Mandarin . . . . . . . . . . 13.75
Patna . . . . . . . . . . . 0.14 0.15j
Riz brisé, fin ...... ..... 7.00
Riz brisé, gros . . . . . 8.50 9.00
Sagou,. brun . . . . . . 0.15 0.16
Tapioca, la lb. (seed) . . 0.12j 0.16
Tapioca (flake) . . . . . 0.11 0.13
Tapioca (pearl) . . . . . 0.121 0.14

DU CAFE . ARRIVE VIA L'ANGLE.
TERRE; LE CACAO EST ACTIF;

LE MARCHE EST STABLE

Café, cacao - Le marché du café a
été actif et il Fest affermi par suite
de la demande ordinaire. Le ton est
stable. L'un des importateurs nous
apprend que du café nous arrive vIA
l'Angleterre, et c'est là un.indice que
des stocks commencent à arriver des
centres de production de lEurope. Le
marché du cacao est plus stable et les
tonditions plus normales. La demande
.est active et les Importateurs ainsi

que les marchands de gros sont très
occupés.

Cafés:
Bogotas, la lb . . . . .
Maracaibo, la lb. . . .
Mocha (types) . . . . . .
Jamaica . . . . . . .
Mexicain, la lb . . . . . .
Rio, la lb . . . . . . .
Santos, Bourbon, la lb.
Santos, la lb . . . . .

0.45
0.431
0.44
0.42
0.44
0.37
0.44
0.43

Cacao:
En boites de 1 lb, la douz.

"d I lb. la douz.
"d j lb. la douz.

En petites bottes, la douz

0.47
0.45
0.47
0.45
0.46
0.37J
0.47
0.45

5.25
2.75
1.45
1.10

D'EXCELLENTS THES NOUS ARRI-
VENT; LES VENTES SONT

ACTIVES

Thés - Les arrivages de thés du
Japon sont, dit.on, de meilleure qua.
lita que l'on s'attendait d'avoir. Les
producteurs envoient les commandes
qui avaient été placées il y a déjà
quelque temps, et tout Indique que les
prix vont se maintenir, autrement dit:
il n'y a pas de faiblesse sur le mar.
ché. Certains, toutefois, s'attendent à
une hausse prochaine. La situation
du change est encore un gros facteur
dans les changements des prix, et
l'augmentation continuelle de la con.
sommation en est un autre tout aussi
Important.

Nous cotons:

Thés Japon-.
Choix . . . . . . . . . . . 0.65 0.75
Early Plcking . . . . . 0.65 0.70

Javas-r
Pekeos... . . . .. 0.42 0.45
Orange Pekeos . . . . . 0.46 0.45
Orange Pekeos brisé . . 0.43 0.46

Les qualités inféiIeurea de thés bri-
sés peuvent Ptre obtenues des mar-
chands de gros sur demande à des
prix raisonnables.

LES FARINES DE BLE STABLES;
LES MINOTERIES TRES OCCU.

PEES

Farines de blé - Les minoteries
travaillent encore sur le commandes
de l'exportation qui ne sont pas encore
remplies et l'on s'attend à ce qu'elles
soient finies pour le 15 décembre. La
levée des restrictions'sur l'importa.
tion aux Etats-Unis peut avoir son ef.
fet Ici plus tard, mais l'on ne sait ei
elle aura pour effet de produire l'envol
de stocks sur ce marché.

Nous cotons:

Chars straight ou mixtes,
50,000 Ibs, sur la voie, le ba.
ril, en ( 2)sacs de juste, 98
lbs . . . . . . . . . . . . .

Lt lb. en (2) sacs de coton, 98
lbs.-...........

Petitq lots, le baril (2) sacs de
jute, 98 Ibs . . . . . . . . .

Farine de blé d'hiver
(baril) . . . . . . . . . . .

11.00

11.15

11.30

10.75

a scrivant aux aInOeUrs, mentiinez "Le Prix Courant", s.v.p.

h i

Un Aliment d'une Véritable Qualité

appuyé par une publicité
cntinuelle dans tout le
pays.

Grape-Nuts
est une spécialité qui se vend rapide-
ment comme article de demande prin-
cipale.

. I. laisse un bon profit aux épiciers.

Le chiffre de ses ventes augmente con-
tinuellement. -

Canadian Postum Cereal Co., Ltd,

Windsor, Ont.
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DE PLUS GROS -PROFITS. POUR 1.920.
Tenez bas Votre plaemnent de marchandises, évitez les pertes-c ,' * r6ultant de la dété1rioration et écoulez plus souvent votre stock.

Concentrez votre travail sur les produits, de Qualité. Armour-
des produits alimentaires se N«edant rapidement et d'une qua-
lité uniforme. Vous pouvez compter en toute confiance sur de.
commandes répétes. L'Etlquette Ovale d'Armour simplifie
l'achat - des deux côtés du comptoir.

Une lettre à l'une de nos maisons-succursales la plus proche-de
chez vous ou à nos bureaux-chefs vous rapportera des rensei-
gnements.détaillés sur la ligne Armour.

Bureaux-chefs et usine:
Hamilton, Ontario.

Toronto' MontriatF,
dydnrey, N.-E. St John,tl..B.

Volaille Vivants, Oeufs Frais
Pondu et Plume

* Demamile par
PPOULIN- à CIE

MARCHE SONSW.COURII, Mentrial
Remises promsî e omnsos

Demandés las prix par lettri.

Exigez cette ib

Marque

Pour avoir ce qu'l y
a de mieux enfait de

Saucisses; au porc frais
Frankfurt'

4irmboh Press
Saucissons 'de Boulogne

'Sauc. isomns Spéciaux
Régulier -et l'i

CO*TE £LAPO0INTE

257mb Mami, MAWONNEUVE

?~otiIs.n tus pas

dea~umn e ar

HOTEL VIC0TO0RI1A
qUEBEO

IL FONTAINE, Propriétaire
* COTIR DU PALAIS

Plan Amirisain- 680M, $3560 et
4.0par jour.

* Téléphone Bell 491.
J. A. Trudul J. î. Guillet

TRUDEL 6 UIILET

Argent à prête, Règlements de fail-
lite et do succlsions, Examens de
titres, DlfiMultés commerciales, Col-
leciomtetc.
Bureau 38 r3ue Ale adre

Arthur Brodeur
JiANUFACTURIER

D'EAUX GQAZEUSES

lmon Brew Cidre.champagne
Ginger Aie Cidre de Poomme
Céeam Soda Eau Min6rale
Limon Sour Fraiie
Chom Croam Orange
Champagne Kola Siphon, Eto.
35 rue Frontenac, 5f>

Lus
Farines Préparée

l'Avoine roulé. "Perfection"

BRODIE

vr<ea la plaga. bien ou vue dome
votre magain.

B,1ROWER HARVIE,,LlmlWe
Montmal. T4l4p. Mali 435

... Eun lr!vant iolp annonceus, meilonnez, %* Prix Courant'?, s.v.p
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. "NOUS VOUS TRAITONS EQUITABLEMENT"...
FACTEURS QUI EDIFIENT N'IMPORTE QUEL COMMERCE ET
COMMENT LA CHAMBERLAIN MEDICINE COMPANY A AGI
EQUITABLEMENT AVEC VOUS DEPUIS BIEN DES ANNEES.

10-Aujourd'hui, nos prix sont encore même plus profitables
pour vous - Par exemple: Vous vendez à 65c aujourd'hui
ce qui, avec votre escompte, vous revient à moins de 40c.
La dimension que vous vendez 35c vous coûte moins de 21c.

20-En mettant en évidence le Remède contre la Toux, le Lini-
ment et les Tablettes Chamberlain, vous offrez à vos clients
des remèdes d'une valeur éprouvée et qu'ils connaissept très
bien depuis plusieurs années par les éloges qu'en font leurs
amis et notre publicité persistante dans tout le Canada par
les quotidiens, les magazines et les journaux d'agriculture.
Cette publicité vous aide - et nous aussi.

30-Les produits Chamberlain ne renferment pas de Narcotiques.

PRIX DE LA CHAMBERLAIN MEDICINE CO.

Remède Chamberlain contre la toux, $4.80 la douzaine.
Se vend $7.80.

Deux dimensions: 35c et 65c, $2.50 la douzaine.
Se vendent $4.20.

Liniment Chamberlain, deux dimensions, même prix
que les précédents.

Tablettes Chamberlain, dans de petites bouteilles com-
-modes, $2.00 la douzaine. Se détaillent $3.00.

Donnez votre commande à votre marchand de gros, ou

directement s'il ne peut vous en fournir.

CHAMBERLAN MEDICINE CO., TORONTO

En @OtlVant aux annonoeut's nentionna "Le Pri Couradt", s.v.p.

VoL MM - No 60
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LES PRIX M OTENT
L'homme qui attend que les prix baissejt n'aura pas d'ici quelque temps sa récompense pour avoir attendu.
Des gages plus élevés et, des heures de travail plus courtes ont absolument pour effet de faire monter continuelle-
ment les prix, et il n'est que rationnel de conclure que.des heures de travail plus bourtes et des gages plus élevés
augmentent Io coût de la production, et c'est le consommateur qui aura à payer cette augmentation du coût de la
fabrication.

ACTUELLEMdENT, -nous offrons encore de fqbriquer et d'empaqueter pour n'importe quel épicier du Canada une
Poudre à pate de haute qualité en boltes de fer-blanc de 1 lb. avec une magnifique étiquette lithographiée portant la
marque spéciale du marchand, son nom et son adresse, et' n'importe .quelle matière publicitaire qu'il peut désirer.
au prix spécial de $25.00 la grosse, F. A. B., Toronto.

-Nous garantissons -vous. donner-une-qualité- qui vous-satistfiera sous tous rappôïts ëtlà¯ ménagère, de-ori~côté, sra~
parfaitement contente du produit que nous empaquetons pour vous.
A ce prix spécial plusieurs marchands placent des commandes de lots de 3 et de 5 grosses,,car ils savent très bien
qu'il leur faudra payer environ $30.00 la grosse d'ici tquelques semaines.
Aujourd'htil, à $25.00 la grosse, nous accepterons des com mandes .pour n'importe quelle quantité à partir d'une gros-
se. Nous sommes actuellement à exécuter de gros contrats et il nous faudra dix jours pour remplir toutes les con-
mandes.

Nous avons 30 dessins d'étiquettes à offrir à votre choix. Si vous aimez h faire l'essai d'uh échantillon de notre pro-
duit, nous vous l'enverrons immédiatement avec dem,-étiquettes qui, croyons-nous seront de votre goût. Veuillez at-
tacher cette annonce à votre lettre de demande de renseignements ou à votre commande et Jadresser à

THE HARRY HORNE CO., LIMITED
(PROPRIETAIRES DES FABRIQUES INTEGRITY).

1297-1299 Queen St. West

-

DOMINION SALT CO, LIMIRED

Si votre narchand de gros ne peut vous en fournir, nous vous
. prions de nous écrire, et nous vous adresserons promptement
listes de prix et informations détaillées. .

DOMiNION SALT CO., Limitéd SARNIA, Canada
Manufacturier, et Expéditeurs

TORONTO

En GýcIlvant 'aux annonceurs, nlWntlonnez, "Le Prix z~u~~ .v.p.'

VENDEZ LE

TUE-MOUCHES
de J. B. CHOUINARD

qui détruit: poux, mites, punaises, coquerelles, mouches,
etc. Ne renferme pas de poison. Se vend 25e la bolte
ou un soufflet femplit de poudre pour 30c.- Les condi-
tions et prix que nous offrons aux marchands leur lais-
sent un s4perbe profit. Echantillons gratis sur demande.

Adresuer-toute correspondance à

J. B. CHOUINARD, Montmagny, Qué.

Si vous éprouvez quelque embarras
dans vos achats

CONSULTEZ
les annoncés du

PRIX COURANT
et écrvéz ayix annonceurs

54 . Vol. XXXII - No 50
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ETES-VOUS PRET POUR LE COMMERCE DES FETES?

Avez-vous en
stock des

CONFITURES
Aux,

Fraises,
Prunes,
Framboises,
Pêches,
Groseilles

de la GELEE
DE GADELLES

ROUGES
du CATSUP,
des SIROPS

de Table,

Sirops d'Erabl

qui seront non seulement un vérit&ble régal pour votre clientèle, mais en-
core qui vous assureront des VENTES REPETEES?

Nos acheteurs réguliers connaissent la qualité exceptionnelle de nos pro-
duits.
La seule chose que nous demandons aux marchands qui ne connaissent
pas notre ligne, c'est de nous confier une commande d'essai. NOS PRO.
DUITS FERONT LE RESTE.

Donn*ez votre commande immédiatement pour la recevoir à temps pour
le commerce des fêtes.

Notre service de livraison est RAPIDE ET SATISFAISANT.

OId City Manufacturing Co. Reg'd
QUEBEC, Qué.

annoncours, mentionnez "Le Prix Courant", s.v.p.

I

En écrIvânt aux
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Nous offrons pour livrai-
son ...dat les mardhan-
dises suivantes:
Poivre Noir
Poire. Rou1ge-

Cannelle en branche
Clou de Girofle
Aulspice (pimente)
EMpices de Ceylon
Muscade

Pol,:r -3)ane

et moulue
Thyin.

serriette
Menthe

%epiu

SACS
de n'importe quelle dimension-en
n importe quelle quantité

EN JUTE-POUR LE SUCRE

Aussi les principales lignes-de sacs

en coton.

E.. PUI.11AN
TORONTO.

Up

PRIX SPECIAUX POUR
LE COMMERCE

Je Je. DUFFY .& CIE
117 RUE ST-PAUL OUEST, MONTREAL

Manufacturiers

COOK'S.
dê )a Poudre àPâte

FAVORITE

Nous vous offrons, les pi
les ulus, avantageuxd

Tout en vous donnant la meilleure va-
leur qu'il soit possible d'avoir en fait de
balais.
Notre outillage moderne assure la qua-
lité parfaite de nos produits et le meil-

~~$x 4,'~~. "leur malYa à balais au monde employé~ ~ , dans leur fabrication leur assure une
longue durée et un service exception-
nel.

C'est le bon temps de placer votre commande avant la hausse prochaine des prix.' Le marchandl
qui est en affaires pour faire des. profits n'hésitera pas à profiter IMMEDIATEMENT de l'offre
que nous faisons -actuellement.
Nous apportons une 'attention.toute particulière aux commirandes par la poste.
Notre service de Uvllvri est rapide -et saÎtisfaisant.

La Fabrinque .de- Bala.is. de. Granby
* *.~Granby, Que.'

gr éncIrivent aux annonoeurs, mentionnez "Le Prix Courant"@ t #

ON DEMANDE

Borax pour Cati
Moutarde "Duffy"

oDurham"i
Graine de Un, Millet (Canary Seed)

.Cafés, Thés etc., etc.

VOL XXXII - No 60
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Marque de fabrique enregistrée

LE PROFIT SUPPLEMENTAIRE DU DETAILLANT
Si vous achetez le tabac Macdonald dans la boîte de 10
lbs. cachetée, vous y gagnez à la longue, vu que vous
faites un profit additionnel de 60c à 80c sur chaque
boîte.

TABAC EN PALETTES DE MACDONALD
A fumer

BRIER,
INDEX,
BRITISH CONSOLS.

Nouvelle-Ecosse--Pyke Bros., Halitax.
Nouveau-Brunswick--Schoileld & Beer, St. John.
Ktngeton-D. Stewart Robertson & Sons.
Ottawa-D. Stewart Robertson & Sons.
Toronto-D. Stewart Robertson & Sons.

A chiquer
PRINCE OF WALES,
CROWN,
BLACK ROD, (Torquettes),
NAPOLEON.

Agents des ventes:
Hamilton-Alfred Powis & Son.
London-D. C. Hannah.
Manitoba et Nord-Ouest--The W. L. Mackenzie & Co., Ltd.,

Wlnnipeg.
Colombie-Anglaise-George A. Stone, Vancouver.
Québec-H. C. Fortier. Montréal.

W. C. MACDONALD REG'D.
IMCOOTEL

MONTREAL

W PrI

un &privant aux annqouri, mentionnez U.e Prix Courant", .v.
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Les Aliments Marins

De la Marque BRUNSWICK

Sont des Producteurs d'Argent.

Chaque boîte de produits de la Marque Brunswick que vous ven-
dez veut dire de bons profits et des clients satisfaits. Chaque
boîte est empaquetée avec le plus grand soin et rien que le meil-
leur poisson n'est vendu au public.

Lorsque vos clients demandent du poisson
en conserve, recommandez la MARQUE

1 oBRUNSW ICK.

/4 Sardines à l'huile.
14 Sardines à la moutarde.
Finnan Haddles (bottes ovales et rondes).

Hareng saur.
Hareng à la sauce aux tomates.
Clams.

ÇONNORS BRos., LTD.
Black's Harbor, N. B,

Mets'
de.

Prépares
CLARK

Boeuf Salé, Ragoût anglais, Ragoût de queue de boeuf, Saucisse Cambridge,
Hachis de boeuf salé, Langue à lunch, Rosbif, Pattes de cochons désossées,

Ragout de rognons, Saucisse de Genève, Boeuf à la mode,
Langue de boeuf.

QUALITE GARANTIE
Fèves au lard de Clark. Soupes concentrées de Clark. Beurre de peanut de
Clark. Viandes en pots de Clark, Dîner bouilli canadien de Clark, Etc., Etc.

Tous de vente facile. ACHETEZ-LES MAINTENANT.

- MUNTR EAL I~u7 i
e..

En écrivant aux annonceurs, mentionnez "Le Prix Courant". s.v.p_

Voi. XXXII - No 50
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Les Fèves cuites
Four

MARQUE

La vente de la Mar-
que Simcoe est très
profitable. Ne laissez
pas diminuer votre
stock.

Dominion
HAMILTON

SIMCOE
(à la sauce aux tomates)

Il y a dans le moment une bonne demande

pour les fêves cuites au four de la Marque

Simcoe. C'est un mets riche, nourrissant et

délicieux, chaud ou froid - prêt à servir.

La qualité des fêves cuites au four de la

Marque Simcoe permet au marchand d'in-

citer un nombre de plus en plus considéra-

ble de clients à en acheter une caisse à la

fois.

Canners Limited
- CANADA

un lorivant aux annonufrs, mentlonnes 'L» Prix Cobrant", .v..

au
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Ces cirages augmenteront vos Une Bonne Combinaion pour
profits la Vente des

Poussez la vente de cette ligne de producteurs de pro-
fits - tenez en stock la ligne complète - mettez-la en
évidence dans votre magasin. Chaque vente vaut des

corndhds r. 6pt6e. 9et les Articles en Fibre Durcie
commdhdes répétées.

Nettoyeurs pour la maison dpEddy.
Le Poli A métal ideal, im Pbii A Métal Klondike, les ci.
rages A chaussurbe Gold Leaf et 8taon, le nettoyeur Les "SUent Five"-les allumettes sienc
Bonnie Bright pour la cuisine et le Poil A meubles renferment pas de poison et qui ne
Renuali. e u epéetn uuReual.danger après avoir servi. Ces allumettes sont bien

ff faltom hfleannoncées et ne vende-nt facilement.Pour ARTICLES EN FIBRE DURCIE DlD'Y
Preparation Kleanall pour carrosserie d'auto, prépara-Prtion eanai pour ca r'uosere d'auto.rpaa Durables, légers. faciles à nettoyer et à tenir propres.tion Rnual pour capote d'auto et Cire A auto.De beaucoup supérieurs aux ustensiles en bos ou en

J tôle galvanisée. Etaler les articles en fibre durcie veutEnvoyez votre commande dire les vendre
* La publicité d'Eddy chez le consommateur crée de plusinmédiatement!imméditementgrandes affaires. pour les marchands de partout.

Adressez-vous A votre marchand de gros ou écrivez-nous En avez-vous votre part?
pour avoir nos prix et nos escomptes.

CANADIAN POLISHES MI The E. B. EDDY CO., Làmited
Successeurs de DOMESTIC SPECIALTY Co., LTD.

HAMILTON, Canada. HULLe Canadaop.

BISCUITSLe temps froid ventilfre
e plu grande demande

eturnir au commerce un
superbe choix de biscuits approprié pour toutes le s l n u e e e n

refrmn pas dempotson et qui nepésnet0uu

occasions. Pu nrmd ecn
Nous fabriquons des BISCUITS depuis nombre d'années et
nous nous sommes fait une réputation pour la fabrication fiance Contre r h u m e s,
de PRODUITS DA T QUABTE.Re D u ie E
Nous n'essayonD pas de chercher gi noue pouvons fabriquer gpe re onir re.
noD produits u meilleur marché. Nous n'achetons ctue des
Ingrédients de première qualité et nous apportons e plus aga . Vous ne pouvez recom-
grand soin notre fabrication, de sorte que nous om-e n rede

es Justifiables de dire que no produit mand de a t

DONNENT UNE SATISFACTION PLUS QU'ORDINAIRE u, av -eolleur renom pour
Nous attirons spécialement votre attention sur nos biscuits: ses propriétés curatives

ARROWROOT, CADET, DAINTY ENGLISi que le
TEA, GRAHAM WAFT SC GRAHAM SAND-

WIH RA ADIHASSORTIS, RICEdetB ISCAKE, UITTANAS de Goudron à
Aussi un Joli choir de

PATE DE GUIMAUVE, SANDWICH ET
LIGNES DE CONFITURES.HuldeFi" boc

Nous sollicitons une commande d'essai, et nous sommes
certains que vous serez satisfait de nos produits.
Nous fabriquons le fameux Chocolat BORDO ainsi que nu som-

plusieurs autres lignes de BONBONS.
Confiez-nous vos commandes et demandes des renseigne- Faites un étalage de

mnssrnslignes. Nous y apporterons la plus igande ce . remède, dans D'autres épiciers constatent que
attention possible, votre magasin. Ul cet excellent prodult se vend

provoque Invariable- très facilement et par suite fait
oent une demande .,faire un joli "chiffre supplémen-

de renseignements eltaire de ventes. Donnez une
Nuo fait faire des -icommande d'essai aujourd'hui

Tho~~~L tempsoi froidn veu direes lmé

FA1BRICANTS DE BISCUITS ET DE CONFISERIES. La .Cie J. L Mathieu
MONTREAL Sherbrooke, Qué.

En écrivant aux annonceurs, rneltionnez "<Le Prix Couran, s.v.p.

Vosn.pue1rcm
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Essences Culinaires de Jonas
LES ESSNCES QUI SE VENDT PARTOUT ET TOUJOURS

JONAS'
TRIPLE

CONCENTRE

2 oz.

2 oz.

Prix par
Grosse

12 100

22 80

JONAS'
TRIPLE

CONCENTRE

2 oz.

4 oz.

8 o.

16 oz.

Prix par
Grosse

27 '60

48 00

90 00

174 00

Prix par
Grosse

Essence
Parisienne.

27 60

Essence
de Café

34 80

JONAS'
ROYAL

QUINTESSENCE

Prix par

2 oz. 28 00

21 4 oz. 30 00
A;5 oz. 52 50

8 oz. 92 50

8 oz. carré 92 50

"ÀKNCHOR"
PUR

CONCENTRE

Prix par
Grosse

14 40

86 40

2 oz.

4 oz.

8 oz.

16 oz.

"GOLDEN
STAR "

Double Force

2 oz.

4 oz.

8 oz.

16 oz.

Prix par
Grosse

11 40

21 00

39 00

69 00

" SOLUBLE "

2 oz.

4 oz.

8 oz.

16 oz.

Prix par
Grosse

Il 40

21 00

39 00

69 00

" LONDON "

Prix par

1 oz. "<London" 7 80

2 oz. "4 1140

f ESSENCE A LA
MESURE

pour les confi-
seurs

Essence
à la livre

Ext. 1 25
X 1 60

XX 2 00
XXX 2 50

XXXX 3 00
XXXXX 3 50

XXXXX 4 00

Essences de Jonas, en bouteilles, Jarres, Barillets et Barils pour Confiseurs, Fabricants de Crème

à la Glace, Etc., Etc. Prix $8 à $24 le gallon, suivant qualité. Qualités Spéciales et Prix

Spéciaux par Contrat.

HENRI JONAS & CIE

173 à177 Rue Saint-Paul Ouest

FABRICANTS
MAISON FONDEE EN 1870

- - - . . - . . .MONTREAL

En orlyant aux annonoiurs, mentIonfe "Le Prix Courant", s.v.p.
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-ABANQUE NATIO.NALE POVNIL
LA FONDU N 50 BANQUE R IàO'LE

Capital autorisé........ANADA0
CAwiltlversé....... .2»Wo.00 1 DUCNAD

Réserv . . . 2.200,000-

Notre service de billots circulaires pour voyageurs DIVIDENDE TRIMESTRIEL No 64
4Trav.llers Chaques" a donné satisfaction à tous nos AVIS est par les présentes donné qu'un divi-

olienta;, nous Invitons le public à se prévaloir des avan,
tagea que nous offrons. dende de DEUX POUR- CENT (2%), étant au

Notre bureau de Parle, taux de HUIT POUR CENT (8%) l'an sur les
.14 RUE AUBER actions anciennes et nouvelles entièrement li.

est tria propice sûx voyageurs canadiens qui .visitant bérées de cette Institution, a été déclaré pour
Nous effectuons les virements de fonds, les rembour. le trimestre finissant le 31 décembre 1919; de

@ements1 les encaissements, les crédits coMmerciaux enpuu iidneitrtautu eHI
Eurpqat0taa.Ulset u anda uxauxle pls asPOUR CENT (8%) l'an sur lès versements

__________________________________ faits en acompte sur les souscriptions à la nou.
velle émission de capital a été également dé-

LA BANQUE-D'EPARONE DE LA CITE ET claré pour le temps couru au 31 décembre
DU DISTRICT DE MONTRIÉAL 1919. Le tout sera payable au bureau central

Avis est par le présent donné qirun divide 'n de de deux de la Banque, à Montréal, et à ses succursales,
dollars cinquante cents par action, sur le capital ap. la ou après le deuxième jour de janvier 1920,
polé et versé de cette Institution a été déclaré et sera u cinarserflsrsdn e irsl
payable A -son bureau principal, à Montrdai, le et aprèsauAciniesnrgtésd slsliese
vendredi le deux janvier prochain, aux actionnaires en. f6 décembre prochain.
registris lundi, le quinze décembre prochain, à trois
heures, #mii. - Par ordre du Conseil d'Administration.

Par ordre du conseil de direction. Le vice- président et' directeur général,
A. P. LESPERANCE, TANCREDE BIENVENU

Gérant Général. Mnral 8nvmr 99
Monttréal, ie 28 novembre 1919.

r.7 'L AQÉMLOSBANQUE DH0CHELGA
-Fondée on 1874-

ica>1tal autorisé...........$1,000.0
[Inorpré en1851Canital versé et fonds de réserve.....7.800 000o
[Incorpré., e 1855]Total de l'actif au-delà de........67,000,000

-, -DIRFCTEUR:-

Capital et Fonds de Réserve $9,000,000 Messieursa J.-A. Vaillancourt, président;
Ilion. F.-L. Béfque, vice-pr sdent;
A. Turcotte, 11.-H. Lemay, I'hQnlm J..M. Wilson.

A.-A. Larocque, et A.ýW. ]Sonner.
*Beaudry ,Lernan, gérant-général.
Yvon Lamarýre. Inspecteur.

Peu d'entreprises de nos joursi peur
vent réussir sans l'appui des. banques. 81EGE SOCIAL: M9"ONTREAL (112 rue Saln$.Jacqueu)

Si vous 'vous proposez quelque nouvel- BureaU PrilIzaP 95 rue Saint-Zacqudp
P. G. Leduc, gérant

le entrepriised e Gérant local de la Ban. i ucrae e gne uCnd

que Maisons sera prêtaà vous conseiller 89 Bureaux de Quartiers -

quant à vos. affaires de banque et de Tout dépôt- D'UN DOLLAR on plus' ouvre un
compte à la Banque sur lequel est payé deux

crédit. fois par aünée un intérêt au taux de 8% l'an.
La Banque émet des LETTRES DE CREDIT CIRCU-

LAIRES et MANDATS pour les voyageurs, ouvre des
CREDITS COMMERCIAUX, achète des traites sur les
pays étrangers, vend des chèques *et. fit des PAI E-

Edw rd . P anMENTS TELEGRAPHIQUES sur liW#Hnclpals il les
du monde'* prend un soin spdcia des encaissements qui

Odrant Iién.éraI. lui sont coafiés,- et fait remise promptoment au plus bas
taux de change.

En écivanit aux aannemum Meotmonnes "Le Prix Courafn" s.v.p.
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IFINANCESI
LE MARCHE DES VALEURS DE MONTREAL

DEVIENT UN CENTRE DE TRANSACTIONS

Le marché des valeurs de Montréal a atteint
une phase nouvelle de Bon développement constant
comme un des plus forts marchés du continent.

Depuis plusieurs mois, le marché de Montréal
a échappé de plus en plus à l'influence du marché
de Wall Street, et s'est mis graduellement par lui-
même, en position de pouvoir opérer indépendam-
ment de toute influence extérieure.

Deux choses principales ont contribué à ce ré-
sultat: d'abord l'augmentation remarquable dans
tout le Canada du nombre de négociants en sécurl-
tés canadiennes pendant ces dernières années, et,
secondement la grande expansion du marché de
l'argent à demande, comme résultat des gros mon-
tants qui ont été obtenables pour fin de prêts à de-
mande des corporations et individus, aussi bien
que des banques canadiennes.

Ce sont ces développements qui ont contribué
à rendre plus attrayant le marché d'ici, tant au
point de vue négociations qu'au point de vue place-
ment, et on s'attend à ce qu'avant longtemps, le
marché de Montréal devienne le centre le plus im-
portant pour la vente des obligations de tout le
continent, en dehors dumarché de Wall Street.

Le chiffre des transactions pendant la semaine
passée a été des plus remarquables au point de vue
de l'avis donné aux Intérêts portés aux valeurs
identifiées avec la Bourse locale que la sur-spécu-
lation dans les stocks sans dividende ne devrait
Pas être poussée au-delà d'un certain point. Cela
fit naitre en certains lieux la crainte qu'il pourrait
se produire une réaction sur les récents niveaux.
D'autre part, d'importants progrès se sont produits
en ce qui a trait aux actions portant intérêts et
ce fut la forte négociation sur ces actions qui. at-
tira l'attention sur la nouvelle position où s'est
placé de lui-même le marché local.

L'ampleur du marché s'est aussi manifesté
par le gros montant de transaction faites chaque
jour sur différentes émissions et il .n'est pas rare à
présent de voir. en une journée des milliers de
Parts changer de mains dans des valeurs telles que
Steel of Canada, Dominion Iron, Canada Steam-
ship. Spanish River, Brompton, Canadian Car &
Pouldry, Attlantic Sugar, Dominion Textile, Lau-
rentide, etc.

On s'attend à ce que dans les prochains mois
un certain nombre de valeurs additionnelles soient
inscrit es sur la liste de la Bourse locale. Les In-
téressés sur le marché prévoient le temps, après
le premier de'l'an, où il se transigera bien souvent

plus de 50,000 parts par 'our.

DEMANDE D'ENTREVUE AVEC LE MINISTRE
DES FINANCES

Le Conseil du Board of Trade veut discuter le nou-
veau règlement de douane.

A la dernière réunion du Conseil du Board of
Trade de Montréal, on a, encore une fois examiné
le nouveau règlement de douane qui demande que
la valeur marchande des produits soit déclarée
pour le paiement des droits dans la monnaie du
pays d'où provient chaque article.

Plusieurs des membres présents ont déclaré
qu'ils avaient été approchés par des menbres in-
fluents du bureau qui se plaignaient de l'injustice
d'un tel règlement Comme le ministère des doua-
nes à qui l'on avait soumis une réclamation for-
melle avait répondu que la question était du res-
sort du Ministère des Finances, il fut décider de de-
mander une entrevue au Ministre des Finances.

En accusant réception de la résolution adoptée
à la réunion précédente du Conseil demandant la
création d'un comité du tarif sous la juridiction du
Ministre des Finances, le Premier Ministre a dé-
claré que cette résolution recevrait toute son at-
tention.

Le président, M. John Baillie, fit rapport que,
sur convocation du comité des tranpsorts du Board
of Trade, deux assemblées avaient été tenues par
les représentants des compagnies de navigation,
des compagnies de chemin de fer et de la Chambre
de comrmerce pour étudier la question de l'augmen-
tation proposée des taux de quayage dans ce port.
A la dernière de ces assemblées il a été décidé de
demander aux Commissaires du port de recevoir le
comité choisi par ces représentants pour discuter
la questioi.

Le président fit également rapport de la réu-

nion du Comité du Commerce à laquelle il avait
assisté en qualité de délégué au sujet du prix du

lait. Il déclara que malgré une longue discussion,
il semblait difficile de prendre une décision parce
qu'il paraissait impossible d'obtenir des chiffres
exacts pour le prix de revient du lait.

On soumet au Conseil qu'il est désirable de for-

muler dès maintenant les vues du Board Of Trade
sur toutes les questions qu'il peut avoir l'intention

de soumettre au Congrès des Chambres de Com-

merce de l'Empire qui doit avoir lieu à Toronto

l'année prochaine et à cet effet on propose qu ne
circulaire soit envoyée à chacun des membres de

la Chambre pour lui demander des suggestions

dans ce sens.
Le Consul général de Russie a fait parvenir un

exemplaire d'une carte* publiée par l'Union de l'As-

sociation sibérienne de crénerie montrant la ré-

gion de Sibérie où l'Union exploite ses fermes et.

ses usines. Cette carte sera exposée.
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Assurances et Cartes d'Affaires-

Automobiles
L'incendie, l'Explosion, le Vol

le Transport, la Responsa-.
bilité Publique, la Colli-

sion, les Dommages
Matériels à

autrui.
VIE, BRIS DE GLACES
Accidents, Maladies, Vol,

Attelages,
Responsabilité de Patrons et

Publique,
Garantie de Contrats,

CautionnemeneS Judiciaires,
Fidélité des Employés.

LA PREVOYANCE
189 rue St.Jacques, Montrhtl

J. C. Gagné,
]Dlrecteur.Glrant.

Tél. Main 1020

GK0. GONTHIER M.-IL MAIDOLEY
Le4 nmt Comptable. comptable.incorpore.

CONTHIER & MIDGLEY
Cef!Ptables et Auditeurs

le rue et.Fm'sxsvler -MONTREAL
Tabhmà1lù8701.9

Mamie fe"lé M 8lm
AUGUSTE COU ILLARD

IMPORTATEUR Dn
Ferronnerie et Quinealieorie vesi

à Vitre, Peinture, etc.
ebécialltdî - Pelles de toutes sertes

Nes MS à M me 5t.Paul
Ventes là et lé Ot-Amable. XontrEs!

la Mau= &a pus de oommls-,op'a-
geoue et fait béaMÉole cliente demette demomle. Atteation toute iécili aux eommandes mar la eMessieurs les marehand de la eau-

ne saen~~uraue-Wb au plu

P .. A. GAGNON, C.A.
COMPTABLE LICENCIE

<CHARTERED ACCCOUNTANT)
Chambres $15, 38p0 817, EdIfIce

Banque de Québes
Il Place d'Armes, MONT REAL

ASSURANCE
COMMERCIALE

Un commerce quel qu'il soit ne
saurait étre solidement protégé,
si ceux qui Contribuent le plus
à son succès ne sont pas titu.
laires d'une Police d'Assurahce

dite de Protection Commerciale.

S'adressr pour toue
renseignements à la

CANADA -LI FE
ASSURANCE COMPANY

siège sOcint TORONTO

La Compagnie d'Aseuranee
Muueledu Commerce

11011e l'incendie

DEPOT AU GOUVilli-
NEKENT.........SIMILIS

-4Bureu prinipa:-
17 rue Gîregard, saint.Hyaolnthe.

Assurance Mont-Royal
ComMUaneOdpaat iuls

17 ru etWean, Mentitl
l'bon. IL-B. PidanyMfe, Président
P. J. Perrin et J. R. Macdonald,

gérants conjoints.

Main 7m5
PAQUET & BONNIER

roîuDtahjes Linuldateur., Audi.
tours, Prêts d'argent Collection

(%ambre 601
120 et-Jacques. MONTREAU

L:.-R. MONTBRIAND
Architecte et Mesureur,23 rue St-Andr6, Montréal.

bolide Progrès
Des méthodes d'affaires moder.
nes, soutenues par un record, la.
Interrompu de traitements équt.
tables à l'égard de ses d6ten.
tenu de pouces, ont acquis à LA
Son Lite of Canada un progrès
phénoménal.
Les assurances en force ont plus
que doublé dans les sept dernlè.
res anée et ont plu que triplé
dans les onze derniie années.
Aujourd'hui elles1 dépassent de
loin celle de toute compagnie
canadiennie d'aauranoe.vte.

WESTERN
Fondée eM 1051

Assurances contre Incendie Assura.
ces Maritimes, d'Automokilsa, con-
tre l'xloIn l'îmeute, la Di6ser.
ganisaPto.n ivl et les Grives.

ÂCTP, au-delà de .. .. P7AODAOO.
Bureau -principals TORONTO

(Ont.).
W. IL MKIKLE

Préeident et gérant @6n"ra
C . WAINWIGHT Se«nr

buosureule de Meetrési.
810 RUE aAlt4T.poulRRE

BR.ITISH
CO0LONIAL
FIRE INSURANCE

COMPANY
MONTREAL

capital Autorisé

Capital Souscrit

Versé $247,01 5.70
$1 ,01 9,177.68

Capital
Actif
Passif (Réserve)

$139M911.62
Trhàoo Meunier, sireeteur

M. A. Chariebei, So.e.Dlretsur

GARAND,-TERROUX & CIE
Banquier* et Ceurtiere

48 rue Notre-Dame O., MentréOL

En écrivont aux ennonoeume menUemue ML* prix Cueur", Ovp.

Bureau Principal
anglee la rue Degrehee ve

et laeueUnion, MONTREAL.
DIEICTITJR:

J.-Gerdner Tjaompson, Pri!
dent et directeur gérant;. Le.
whls alngs, Vlce-Prdaident et
Secirétaire; X. Chevalier; A.-
A.-G. Dent, John Eumo, ofr
Alexandre Lacoste, Wni. MOl.
son Muopherson, J.-C. Rlm-
mer, air fédérlc Wlms.
TaLylor, "LD, J. D. Simpson,

B-&.«r
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ASSURANCES
LES BENEFICES DE L'ASSURANCE

CONTRE LA MALADIE
NATIONALE

La prospérité et le progrès d'une société dépen-
dent d'une façon vitale du maintien de la santé pu-
blique. Tout comme un homme malaie dans sa fa-
mille éprouve des difficultés à payer ce qu'il doit,
une localité sent comme un frein se poser sur le
progrès commercial quand des maladies survien-
nent parmi ses habitants. L'assurance contre la
maladie peut donc être véritablement considérée
comme un facteur essentiel de la production, de la
prospérité et du bonheur et marque donc un pro-
grès dans la civilisation.

David Lloyd George a dit que pour être bien
armé pour faire face à tout imprévu de paix ou de
guerre, la nation doit porter un intérêt plus cons-
tant et plus intelligent à la santé et au confort des
gens. Si des corps solide's sont nécessaires pour
assurer la victoire dans les guerres occasionnelles,
i's sont aussi nécessaires pour assurer le succès
dans les luttes pour l'existence en temps de paix,
luttes qui Augmentent constamment.

La guerre a ressucité parmi tout le monde un
idéal de perfection physique et la réalisation de la
domination de la santé et de la force. Quels pro-
blèmes peuvent être d'intérêt plus vital que celui
de la conversation de la santé? Nous croyons que
le public en général ,n'a qu'une très faible concep-
tion de ce que la maladie et l'incapacité physique
peuvent enlever d'énergie et d'efficacité à la nation.
Un vaste programme pour s'occuper de ce problè-
nie est un besoin immédiat. L'attention législative
c'est portée jusqu'ici à compenser la perte de sa-
laires pour Incapacité des' ouvriers industriels plu-
tôt qu'à prévenir les accidents.

Le besoin de prévenir la maladie et les pertes
qu'elle entraine est évident. On pourrait même
dire que parmi les problèmes fondamentaux que la
guerre a soulevés, nul n'offre des avantages plus
marqués par sa solution que le problème de la ma-
ladie.

Il ne fait aucun doute que le succès d'une na-

tion, en temps de paix comme en temps de guerre,
dépend de la force et de la vitalité de ses citoyens;
or la maladie se manifeste parmi ces citoyens, et
leurs revenus, principalement ceux des ouvriers qui
semblent minimes comparativement au coût élevé
de la vie, ne peivent supporter les frais des médi-

caments et des soins médicinaux ni prévoir une

somme de côté pour compenser la perte du salaire

pour cause de maladie. On pense que l'assurance

contre la maladie peut apporter un remède partiel

à cet état de choses.

L'assurance a été définie comme une méthode
de coopération parmi les membres d'un groupe su-
jet à un risque dont la fréquence peut être calcu-
lée avec un certain degré d'exactitude. Le groupe
comme tel assume et distribue le risque, réduisant
ainsi le risque de chaque membre. L'assurance a
aussi assumé la fonction secondaire de réduire les
pertes par la réduction du hasard. Par exemple,
dans l'assurance-feu les compagnies d'assurance
exigent l'installation d'un système d'extincteur;
les Workmen's Compensation Boards exigent des
employeurs qu'il installent des moyens de protec-
tion.

La prévention, ou la réduction du hasard est,
par conséquent, un avantage tant pour la victime
que pour le Workmen's Compensation Board.

L'assurance contre la maladie peut être défi-
nie comme une méthode par laquelle la perte éco-
nomique occasion.née par la maladie est répartie
sur un groupe de personnes, des payments pério-
diques étant faits par les différents membres du
groupe.

Elle peut être encore définie siinplement com-
me une extension des principes acceptés d'assu-
rance, pour répartir le coût de la maladie qui pèse
lourdement sur ceux qui sont moins aptes à en
porter le poids seuls.

LUassurance contre la maladie n'est pas nou-
vclle. Actuellement le Canada et les Etats-Unis
ont la distinction peu enviable d'être les deux seu-
les grandes nations industrielles, sans assurance
obligatoire contre la maladie. ,

Depuis longtemps déjà les nations industriel-
les d'Europe ont, l'une après l'autre discuté l'idée
de cette catégorie d'assurance et suivi la discussioa
par adoption.

L'assurance contre la maladie a constitué une
partie importante de la politique et de la carrière
de quelques-uns des plus grands hommes d'état

'Europe, entre autres Bismarck et Lloyd George.
L'Allemagne s'en fit le pionnier en 1883, sous l'im-
pulsion de Bismarck. Ses progrès industriels con-
sidérables depuis cette époque, l'absence des dé-
cès, le progrès de l'hygiène, et la préparation phy-
sique de ses soldats sont dûs à cette législation.

A la suite de l'Allemagne, l'assurance contre
la maladie fut adoptée parl'Autriche, la Hongrie, le
Luxembourg, la Norvège, la Serbie, la Grande-
Bretagne, la Russie, la Roumanie et la Hollande,
tandis que les autres pays adoptaient un système
volontaire subventionné, tels la France, la Belgique,
la Suède, le Danemark, la Suisse, l'Islande.

la PMDC COURANT, Vendredi 12 décembre 1919
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TiIl. St-Louis OIS

J. A, CHARTRANI
EpiciER. . BLABS ici, Bois DEc CORID:

COMMERÇANT DE,5BOIS En Gros

494 Parc Lafontaine, MONTREAL."

CYRILRE VERMETTE
9PICERIES, VINS ET BIERES

AUTOMOBILE SEDAN A LOUER
1251L rue Notre-Dame Est ýMONTREAL.

T6II6phon Lasalle 240

L.LJEUE
FROMAGE. BEURRE, OEUFS.*

ep6olaîltIs: Miel et Tabac

No 19 Marché Bonsecours MONTREAL.

T6léphone St. Louis 1526

R. VALIQUET
PIANOS, ViOLONS, MUSIQUE EN FEUILLES,

PHONOGRAPHES ET DISQUES
MACHINES.A COUDRE WHITE -

1968 Boulv. St.Laurent MONTREAL.

ROCKLAND 1231

,i. C. MERCURE*
BOEUF, VEAU, MOUTON, PORC-FRAIS, PORC SALE

POISSON, LEGUMES, FRUITS.

1200 Ave. Van Horne MONTREAL.

St Louis.3561

Prop. des MAagaslis Carter " >wr

ý112-114-120. Ave. Bernard MONTREAL.
NOUVEAUTES ET MARCHANDISES SECHES

Prix spéciaux pour les tates.

D. ROBERT.
TABAC, CIGARES, ARTrICLES'EPICERIE

1rue Amherst MONTREAL.

.Marché Bernard«
LAPASTrEURISE, CREME, BEURRE, OPEUFS, -ETC..

143 ave. B"M4-~ ouest' . MONTREAL

VoI. XXXI - No 50

TEL. WEST am8

J. B. CHARTRAND
CONFISERIE, PATISSERIE FRANÇAISE,
ECOSSAISE,. BONBONS, TABACS,. ETC.

1996vrue Notre-Dame ouest MONTREAL

Tàliphons St Louis 6390

J.O JA zor Pano@, gramophones et
J. 0.laZ iques, Violons, Mando.

lioGuitares, MachinesP A. P ANEUFà Coudre Singer.
610 Ave. Mont-Royal Est MEONTREAL

TéI. Est.ôff4

la Compagnie d'Asurance
Funéraire de Montréal Ltée-

ALFRED BONNIER, Gérant.
EMBAUMEMENT' ET FUNERAILLES PRIVEES

UNE SPECIALITE

Voitures doubles.

M23 Ave. Papineau MONTREAL

TEL. S .T. LOUIS 7591

Y. DAIGNEAULT
BOUCHER ET PROVISI0O

811 Ave. Lauri er Est MONTREAL

ST. LOUIS 3680

T. DUBUQUE
Marchand d'caios p6cial it6: Outils.

602 Avýe. Mont-Royal Est' MONTREA

T6I. Est 6267

J.,RENAUD
Epiceri. de choix

782 rue St-Denis MONTREAL

T6I. St-Louis 4172'

* E.CHATEUNEUF
PAtisserlet et confiserie dehioIx Spicialit6: ýditeaux de fOC

W63 Ave.,Mont.RolEs MQNTREAL

'.1 f. ~, -.
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Les vieux noms "BADEN" et "LIVINGSTON"
veulent dire la même chose.

Comme preuve, demandez à quelques-uns des
plus vieux quincailliers du Canada ce que veut
dire pour eux le nom "Baden" et ils vous répon-
dront que c'est de "l'huile de graine de lin"-
l'huile de graine de lin Baden.
La même petite ville d'Ontario est encore l'endroit
où se fabrique l'authentique HUILE BADEN, qui
en honneur de son inventeur, s'appelle depuis
longtemps la

Marque Livingston
L'huile Baden est celle qui sert de modèle aux au-
tres. Les épreuves ont prouvé qu'elle était la meil-
leure.

Que vous soyez détaillant, marchand de gros ou
manufacturier, vos intérêts seront les mieux servis
par la "Marque Livingston".

RAW THE

DOMINION LINSEED OIL

u . COMPANY, Limited.
BN IDL LINMO Baden, Ont. Montréal Qué.

Toronto, Ont. Winnipeg, Man.
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et

C'est pendant l'hiver que le

fermier a le loisir de repeindre

ses instruments aratoires et l'in-

térieur de ses maisons. C'est donc

une excellente saison pour la

vente de la peinture. -

Nos produits sont toujours de

la même qualité égale qui a fait

leur réputation.

OTTAWA
PAINT
WORKS

LIMITED
OTTAWA,
Canada.
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