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MARCHANDISES POUR LA
SAISON DAUTOMNE.

Nous avons & présent requ ces différentes lignes:

Etoffes a Robes, Bas,

Dentelles et Rubans

Flanellettes, Confections.

Les patrons et fagons sont des derniéres modes, et leur
valeur est la meilleure sur le marché. Nous sollicitons votre
visite 4 la prochaine occasion.

Vous pouvez ¢tre assuré que ce sera A votre avantage.

The W. R. Brock Company, (Limited)
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PIQUE-NIQUE DES MARCHANDS-DE
TAILLEURS DE NOUVEAUTES
DE LA PROVINCE DE QUEBEC

Marchands-Détai

Le plque-nique de
Nouveaut
a Highgate

lenrs de s qui a ea leu le jewdi

9 aolt Springs, a obtenu w

fran tous les
En effet

d'auntre

SNeChs sou FappoOrts

la température a 616 idéale

part, vien n'avait é1é négligé powr

assurer et le confort et agrément d

exeursionniste
Purti de
pécial est arvivé a

Montréal & % heures, le trai

Highgate Springs, A

W. U. Boivin,

ler Vice-Président de I'Association des
Marchands-Détailleurs de Nouveautés

Aprés une visite dans le magnitigue

pare commenga Texéeution du program-

me des courses préparé par les organ

sateurs. Voiel les résultats des diverse
conrses
No 1—Course de 50 verges ouverte aux

‘es de moins de 15 ans

jeunes filles

ler prix, Mlles Marguerite Oakes; Ze
prix, Anna Ethier
No 2—Course de 75 verges ouverte aux

jeunes garcons agés de moins de 15 ans.
ler prix, MM
Emile
No 3

anx voyagenrs de

Henri Gareau; 2¢ prix,
Garean
onverte

Conrse de 150 verges

commerce en nouvean

1és,

Charbonnean; 2¢
Robiltaille; de pri

ler prix, MM. It
W. Wise; e prix, M
Chevider

prix

Eugéne
No 4
ler prix, MM, E

Thomas Oakes

Concours an pot cassé

Millette; 2¢ prix,

0. Lemire,

Président de I'Association des Mar
chands-Détailleurs de Nouveautés.
No &

x membres de la

150 verges, ouverta
Société  des Ma
Nouveautés

Courses de

chands-Détailleurs de

ler prix, MM. Wilfrid Michand; 2e
prix, Amédée Gélinas; 3e prix, W, U
Boivin

Aprés les courses les excursionniste

se dispersérent, les uns pour prendre le

diner, soit an Franklin House, soit an
Lukeside Hotel

compagnés des membres de leur

tandis que d'antres ac
famille
prenajent Jeur repas sur 'herbe & l'om
bre des grands arbres

A la suite du diner eut lieu un concert im
provisé dans lequel M. J. W. Michaud, de la
Wilks & Michand, se

fagon

maison distingua

anne toute particnlidre. Par sa

belle voix, il charnia non senlement le

excursionnistes, mais encore de nom

breux étrangers qui sarréalent pow

conter les chants patriotignes du Canad

Lo coneort terminé, los exenrsionnist
s¢ rendent, les wns au Pavil e '

1se, les autre w Vemplacement e
ervé & une partie de foot-ball entre I
marchands ot les commis-voyageu

Le départ s'est effeetué vers 6.30 ot

train entrait a la gare Bonaventure ver
les 8 heures

Avant de terminer, gqu'il nous soit por
mis de féliciter les orgacdsatenrs pour
maniere  parfaite dont ils ont fait 1

A. Lecompte,

Trésorier de |'Association des Mar
chands-Détailleurs de Nouveautés,

choses et les attentions délicates qu'il
ont eues pour leurs invités
Nous devons des remerciements toul

partienliers & M, W. 1
président de I'A

Boivin, ler vic

ociation, qui a présidd
wenee de M. 0. Le
nu chez lul par un

A l'excursion en

mire, président, re

indisposition, ainsi qu'a M. A. Lecomple

trésorier de 1'Association. Ces messiewr

sur la bréche of

ont été continnellemer

une gramde partie du  sueeds  de et
helle jonrnée leur est due
Voiel les noms des membres des diff

rents comités de l'excursion




Comité d'Excursion

1. 0. Garean, Z.
Lamy, J. D. Con

0. Lemire, président;
Arcand, A. Rouleau, E
ture, A. Fleury, G. Marsolais, Viau
J B. Letendre, J. P. Bénard, J. E. Fleary,
W. U, Boivin, A. Lecompte, J. P. Ger
vais, A. Giroux, H. Costantin, D. Mer-
cure, A. 1. Vallieres, T. Oukes, W. La-
france, A. Lamy, Jos. Lemicux

Comité de Réception
président; A Lecomple

A. Rouleau

0. Lemire,
J. 0. Gareau,

Comité des Jeux

A. Fleury, président; % Arcand, B,
Lamy, T. Oakes, J. O. Gareau, H. Cons
tantin, A. L Valliéres.

Comité de la Musique et des Danses

W. U. Boivin, président; J. P. Ger
vais, J. D, Couture, E. Viau, A. Giroux,
Jos. Lemieux.

Au nombre des excursionnistes mons
avons remary MM. D. Dapont, L. M.
Valiguette, Ernest Lamy, Jr., Eroest Ta
my, 8r., J. L'Heureux, J. N. Leclaire, A
T. de Tonnancourt, J. H. Lesage, M. ot
Mme H. Giroux, J. H. Pinet, de la mai-
son W. R. Brock Co., Ltdé M. et Mme
N. Marcotte, M. et Mme J. W. Michaud
M. et Mme J. Lafrenidre, MM. A, Fleury
J. Brossard, Bruno Charbonnean, J. N.
Brossard, J. N. Daoust, P. Boire, J. Platt,
Isidore Fortin, T. Ouke . U, Morean,
J. E. Desroches, J. B. Trermblay, M. ot
Mme A. P. Mercler, M. et Mme J, 1. Ro
drigue, Mme Parker, M. J. Desjordine,
C. Tranchemontagne
J. M. Ma A \l. ot .\luu A. Desane, M
Claman, M. Beanchamp, J. P, Gervais
A. B. Trudel, J. L. Desjardics, J. ¥
fontaine, A. E, Rozand, de  MM. Geoo
Harper & Co.: J. R, Raymond, Alfred
David, Aimé David, H. Saint-Germair,
Liguori Desjardins, H. Gélinas, G. E. D?
ry, J. Brunet, A, 8. LeBlane, Mlles Gross
man et Sieard, M. Tanguay, M. et Mlles
J. Rivet, A, Brunelle, J. Loranger, A
Granger, O. Landreville, M. Jodoin, A. Y
Lauzon, J. Grossman, Ceorges Pepio,
Georges Perron, J. J. Mallin, de Bedford
et 8. Constantinean, C. R., de Bedford,
J. 0. Couture, A. Fle M. et Mme A
LeBlane, W, Boivin, Watson, M. «

Mme G. Lecompte, M., Mme ¢t Ml
Beauvais, M. et Mme Eugéne Viau, M1
Ernestine Beauchamp, J. O, Garean ot

fils, M. et Mme Roulean, MM. A. O. Mo
rin, A. G. Paradis, M. et Mme Desjar-
dins, E. 0. arette, W, Wyse, de MM,
Tooke Bros.; A. Girard, de la “Patrie™:
A. Beaudoin, de la “Presse”; Gaston Da
genais, représentast la W, R. Brock <o.,
lad.; €. N, Cameron, représentaat
Greenshields Lid.; M. ¢t Mme J. O
Brien, Jos. Lecavalier, E. Roy, A, Pichet-
te, Ernest Turcot, M. et Mme L. A. Pl
card, E. D. Aumont, Mlle Turcot, Mme J.
L. Desjardins, E. Martin, J. A. Boyer, A
A. Lefebvre, M. et Mme Jos. Pelletier,
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Roméo Charest, F. X. Lanetdt, J. C. Mar
tineau, M. et Mme Massé, M. et Mme
A. Gaudet, M. et Mme A, Marchand, F.
A. McRoe, B, Séguin, L. E. Jetté, W. Ba-
ker, J. Lemieux, J. H. Armand, J. Labine,
C. A. Prévost, F. N. Picard, R. Bouchette
D. A. Blackburn, G. Dagenais, L. Bes
1. Pelletier, M. et Mme A, Char-
bonnean, Alf. Dany, M. et Mme A. Roy,
E. Dewitt, M. Cd Mme Marcotte, Ca-
mille Richard et fils, J. H, Bouchard, R
P, Donnelly, M. Louis Lafond et famille,
A Contant et Mlles Contant, P. Gagnon
et famille, M. et Mme Eugéne Crépeau,
M. L. Paradis, Mme T. Chapdelaine, G
8, M. et Mme J. Martineau, O, Mil-
lette, M. et Mme Alf. Dugal, J. E. Bénar1,
H. Nightingale, représentant " Le Prix
Coarant”™ et “Tissus et Nouveautés”.

W. R. Brock Company, Limited

Le département de la bonneterie de
Brock offre deux lignes de vétements de
dessous A cotes éhmllq\w.&. le numéro
A détailler & $0.75 et le numéro 106,
o A0, qui sont des valeurs
exee plmnuvlh ment bonnes. 11 offre aussi,
sunes gens et pour hommes des
mets doublés, & des prix popu-
des sweaters, une grande variété
de chemises de dessus, ot pour dames,
des corps. Les gants de pean, “Hilda”
et “Olive” sont toujours en vente, ces
derniers forment spécialement une va-
leur trés bonne. Nous croyons que eett2
ligne est garantie.

Dang le département des articles de
tablettes, une nouvelle tresse mercerisée,
pour jupes, est offerte et la maison donne
anux elients qui en achdtent douze grosses,
un magnifique support d'étalage qui aide
matériellement & la vente de la marchan-
dise. On trouve aussi dans ce départe-
ment un grand assortiment de peignes de
coté et de peignes de nuque; en vérité,
nous re pensons pas que le stock da
pelgnes #oit surpassé aillears dans le
COmmne

La malson offre aussi des ondulateurs
pour coiffure Marcel, des fers & friser,
ete., lignes qui se détalllent tonjours ra-
pidement et avee profit, Toutes les li-

% principales de jarrvetelles, tell e
l': ter, suspension Kleinart, “Vel-
ete., ete, sont aussi en stock.

li.nh h- département des confections,
des blouses de conleur P 100, & détailler
& 50 cents, sont un article frappant ainst
que des jupes en tw mélangé de gris
P 168, A détailler & § Une ligne trds
compléte de vétements de dessous en
flanellette est également offerte. Dans lo
département des lainages, le drap Véni-
tien Angola TH 1 a détailler a 5, tlent
bien sa place. Nous ne pensons pas que
cette ligne puisse ére surpassée ailleurs
et elle se vend toujours bien,

Dang les 6toffes Beaver, pour pardes
sus, deux lignes de 54 pouces sont offer-
tes, qui peuvent se détailler & $1 et §1.50
et dans les étoffes grises “Covert™ & par-
dessus, la ligne MR 1, & détailler & $1.25
et la ligne MR 2, & détailler & sont
parmi les meilleurs articles de vente,

Dans le département des marchandises
de fantaisie, quelques jolis tissns chiffon
“Motor™ pour vollettes, ourlet & jour, &
détailler a 4 50 cents, font trés
bien,

Vous vous rappelez, sans doute, !a
grande difficulté que l'on a eue l'anné:

derniere & obtenir des livraisons de gol-
fers. Cette année, il serait bon de placer
vos ordres de bonne heure pour ces mar-
chandises. C'est le consell que donnent
tous les marchands de gros & leur cli-
ents, Le département des articles de
fantaisie de Hrock offre des lignes & dé-
tailler a § et $3 ainsi que quelques 1i-
gnes a prix inférieurs.

On peut aussi se procurer dans ce d%-
partement des ceintures en cuir blane
qui se détaillent de 40 & 75 cents.

Le département des cotonnades offre
deux lignes de wrapperettes qui sont de
trés bonnes valeurs: le No 56, 28/29 pou-
ces, A détalller & 1214 cents et le No 89,
36 pouces, & détailler A 1214 cents, Ces
deux lignes sont particuliéres a la Com-
pagrie. La maison offre aussi un coutil
élastique, tout toile, qui est appelé “Won-
der”. Cet article se détaille trés profi:
tablement & 15 cents.

Dans le département des étoffes
robes, le velveteen uni et & cdtes, pour
costumes, & détailler & 40, 50 et 75 centas,
semble étre en haute faveur, & en juger
par les ordres que la maison regoit, On
peut se procurer des tweeds gris clair
unis ou en overcheck qui seront tréds em
ployés pour les costumes cet antomne et
qui se délulllom A 50, 85 et $1.50; ce sont
des marchandi trs profitables. L'étoffe
noire “Vieura"” pour costumes NJ 15, 65
pouces, fini Corona, & détailler & 76 ets,
 de trés bonnes ventes et le départe-
ment recommande & tous les marchands
désirant ce drap de placer leurs ordres
de bonne heure, de maniére & étre sfrs
des livraisons.

Le département des fournitures de mai-
son offre quelques modéles exclusifs en
tapis et rugs Bruxelles, Tapestry, Wilton
et Axminster. Ce département est main-
tenant un des plus modernes du  com-
merce et a toujours en stock des tapis
des dessins les plus nouveaux. Un trds
joli assortiment de linolenms et de pré-
larts en toile cirée écossais et canadiens
est aussi offert,

En dessus de meubles, rideaux chenille
et tapestry, draperies d'art, ete., le stock
est des plus complets sous tous les rap-
ports.

Les usines de la Dominfon Linen, A
Bracebridge, sot de nouveau en activits,
dit-on, et travaillent & leur pleine capa-
cité, Elles sont maintenant la propriéié
de la Dominion Linen Mfg. Co., dont M.
Chris. Kloepfer est président; M. Ewan
Mackeénzie, vice-président; M. R. Dodds
[Guelph], secrétaire et Robert Caldwell,
surintendant,

Une maison trés connue
de Chapeaux et Fourrures
en Gros demande un voya-
geur expérimenté pour la
Province de Québec.

Lignes de premier ordre.

S'adresser par lettre a
L. 0., “Tissus et Nouveau-
tés,” 25, rue 8t-Gabriel,
Montréal.
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ASSEMBLEE ANNUELLE DES MANU
FACTURIERS
Branche de Montréal

Mardi, 24 juillet, @ en lien au Board of
Trade 'assemblée annuelle de 'Associa
tion des Manufacturiers Conadiens, de'a
branche de Montréal Les  prineipaux
sujets discu A cette assemblée ont #8
les suivants: Vextension du traité de
commerce entre la Métropole et le Japon
envers le Canada; le bill de compensi
tion des ouvriers; le capital et le travaii

et les frais concernant la saisle des s
laires.

Lieut.<Col. J. H. Burland, qui s'est re
tiré comme président du comité exécutif,
lut un disconrs dans lequel il traita en
détail toutes les questions énumérées of
dessus.

M. D. Cameron, secrétaire de la Bran
che de Montréal, lut le rapport du comi
té exéeutif pour l'année, dans lequel '
est dit que la proposition dangmenter

la taxe des compaguies incorporées de
15 de 1 pour cent du capital payé jus-
QU $1,000,000 a &1é réduite & une propo
gition de 18 de 1 pour cent, Ce rappost
a aussi montré gue la taxe proposée di
25 pour cent sur toutes les primes

payées & des compagnies d'assurance

contre  l'incendie  extra  provineials

toutes licenciées pour fulre affaires dans
la provinee, était rédnite & un pour cent
grace a l'opposition de 'Association 2
Paugmentation proposée Dins ce rap
port, il est aussi question de la taxe su
les voyageurs de commerce non  rési
dents, taxe qui a été modifiée de la ma
niére suivante:

Les voyageurs ayant & faire su com
meree de gros palent $50 pour une lieen
ce semiannuelle; les voyageurs ayant A
faire au commerce de détail puient $100;
et ceux ayant & faire an consommatenr
$200,

Lieut.-Col. Burland lut alors le dis
cours annuel, dans lequel il parla de
l'extension du traité entre la Métropole
et le Japon et de 'nmpleur a lui donner.

Ce traité, ditl, donnerait aux Cana-
diens beaucoup d'avantages et de droits
dans leurs transactions avee les Japo
nais, et il espére que les manufacturiers
Canadiens et d'autres en profiteront, ce
qui aura pour effet d'étendre notre com
merce et d'angmenter nos exportations

Discutant la question du capital et do
la main-d'oeuvre, M. Burland dit que le
sentiment existant aujourd’hui entre le
rapital et le travail est un sentiment de
défiance et d'antagonisme et que, dans
certaing cas, ce sentiment pourrait étre
désigné par des termes méme plus vio.
lents.

Autrefols Touvrier était presque un
esclave, anjourd’hui il ¥ a danger que le
patron soit opprimé et que I'employé de
vienne oppresseur,
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Il faut faire quelque chose pour éta
blir 'équilibre et le meilleur remdde
consiste & établir un fonds de pension
satisfaisant & la fois pour l'employé et
le patron et qui tende & ecréer un senti
ment meilleur entre les intéréts opposés

Une autre question intéressante disen
tée dans ce rapport est celle de la salsie
des salaives des ouvriers, La loi qui 1
concerne pourrait étre amendée a l'avar
tige des deux parties. Les wmomheas Jes
moius recommendables du barreau ex-
ploitent les pauvres ouvriers en exigeant
d'eux des honoraires trop élevés, et des
moyens devraient étre pris pour dimi-
nuer les frals de saisie,

Le Bill de Compensation aux Ouvriers
en raison d'accidents causés par le tra
vall a €16 entidrement discuté. L'adop
it, d'a
prés les voes des membres de l'assocla
tlon, une main-mise sur 'industrie de la
provinee et obligeralt certaines maisons
A fermer leurs établissements ; tandis
qu'elle empdeherait d'antres de dﬁ'hu'mi
11 se peut que ce bill soit présenté A la
législature & la prochaine session, mais
I"Association des Manufacturiers lui fera
une vigoureuse opposition.

Hon, J. D. Rolland, M. €. €. Ballan
tyne ef M. Louis Simpson privent part A
I disenssion et tous désappronvérent les

tion d'un bill de cette sorte ser:

principes de ce bill,

Le trésorier lut ensuite son rapport,
dugquel il ressort que les dépenses de '
branche de Montréal se sont élevéos A
$2.204.67 contre $2.584.63 pendant la ps
riode correspondante de 1905, De plus,

pport déelare que, hien que les re
venus de la branche alent 616 angmentés
par admission de 62 nouveaux mem
bres, les dépenses sont en diminution de
$289.96,
Une motion de M. R. J. Younge, & I'ef
fet que tous les anciens présidents de
I"Association, résidant dans la cité, et
que les anciens présidents de la hranche
de Montre
bhres de g
adoptée,

Sur motion de M. J. J. McGill que les
membres non résidents solent représen-
tés dans le comité exéeutif, M. Louis
Simpson, de Valleyfield, et M. J. C. Ca-
savant, de St-Hyacinthe, ont été choisis
dans ce but.

Le président annonca officiellement e
choix des nouveaux officiers pour 1"
née suivante, ce sont:

MM. 1. 8. N. Dougall, président; M, §
W. Ewing, vice-président.

Membres du comité  exéentif: MM
Fred. Birks, J. H. Birks, 8. 8. Boxer,
0. E. Drummond, Geo. Bsplin, F. W
frman, Robt. Gardner, Ch. B. Gorden,
J. R. Kinghorn, Robt. Munro, . H. Pac
kard, Hon. J. D. Rolland, Geo. W. Sadler,
E. F. Sise, Clarence F. Smith, W. P
Whithead, ¥, Howard, Wilson et R. J
Younge.

I deviennent ex-offelo mem-
branche de Montréal, a 614

M. Jas. 8. N. Dougall, qui vient d'étre
élu par acclamation président de la
branche montréalaise de 1'Association
des Manufacturiers Canadiens, est une
des personnalités les plug en vue et les
plus estimées de notre monde industriel,

M. Dougall est dans le commerce de
gros des huiles, peintures et vernis de-
puis 1869, 11 a fait partie de la maison
MeArthur, Corneille, pendant 25  auns,
dont 10 comme associé. En 1802, M, Dou-
gall entra dans Uindustrie des vernls et
il est dep de nombreuses années le
prineipal wié de la maison MeCaskill,
Dougall & Co.

M. Dougall est membre du Board of
Tr depuis 1887, il a de plus pris une
part active dans les affalres de la Do-

De MM, skill, Dougall & Co., élun
par acclamation, président de la
bravche de Montréal, de I'Associa-
tion des Manufacturiers Canadiens.

minion Commercial Travellers' Associa
tiom, dont il a 6té trésorier pendant trols
ans et président pendant deux autres
années. Tout dernidrement, il a été élu
par acclamation président de la Domin
fon Commerecial Travellers’ Mutual Be-
nefit Socioty,

M. Dougall est depuls plusieurs années
membre du congeil e itif de 1'Associa-
tion des Manufacturiers Canadiens et,
pendant les deux derniéres années, il a
oceupé la charge de président du comité
des finances de la branche de Montréal
de cette Association

L

M. 8. W. Ewing, un des chefs de !a
maison 8. H. Ewing & Sons, manufactu-
riers et importatenrs d'épices, bouchons
et articles pour embouteilleurs, une des
plus importantes maisons du genre an
Canada, a 61& élu par acclamation vice-
président de la branche de 1'Association
des Manufacturiers de Montréal, M. 8,




re

le

5221

J. ARTHUR PAQUET, Québec.
VAARARAAARAARAARARRAARAR RARRA? RAARAARRARARARARARAARAARARAARAAP AARRARAARAAR

TISSUS ET NOUVEAUTES
WWWWWWWWWWM%
Une Economie réelle en Fourrures.

IEN des gens commettent une gran
de erreur en supposant que les
deux qualités principales en

rures sont l'apparence et le bas prix.
Quoique l'apparence d'un vétement en
urrures et le bas prix anquel vous pou

2 'avoir jouent un grand role dans la
vente, il y a cependant encore beaucoup
d'autres points i considér

ler - L'animal doit étre tuédans la bonne
saison, c'est-i-dire quand la fourrure est
tros (»pmnse

2e —La peau d'un animal pris au piege
n'est pas troude par les balles

de—Les peaux vertes doivent étre bien
prépardées, étirdes également et soigneu-
sement coup

4¢—Elles doivent étre teintes conVena-
blement afin de garder leur couleur et
leur lustre.
Les coutures doivent &
larges pour éviter les déchirures

fle—Les experts qui connaisse nt i fond
ces différents procédés ne donnent pas
leur travail pour rien,

Maintenant, c'est bien beau de di
“Tout ce je veux, c'est de faire de
gros profits.” Et les nouvelles commandes,
y pensez-vous ¥ Croyez-vous que la dame
qui achéte un manteau en fourrure aime
A le voir se déchirer en morceaux, avant

tre assez

lafin de 'hiver ? Voul z-vous que 'homme
qui vient de vous acheter un casque on des
gants en fourrures aille ailleurs quand il
aura hesoin d'un paletot doublé en four
Vest-ce pas, i vous pouvez
bien, si vous avez Uinten
tion xh- rester en affaires, d'étendre, d'a-
grandir votre comme | sera de votre
intérét d'acheter des fourruves sur les-
quelles vous pouvez compte

rures garanties donner satisf
fourrures prépardes par des
les prennent peaux vertes et
ser par tous les procédés qui
article fini et cela, dans ln manufacture la
plus vaste du Canada, la seule du pays o
toutes les opérations se font sous le méme
toit, Cela ne vous paierait pas de faire des
affaires avec une maison qui n'est pas
assez considérable pour vous donner tous
les avantages 'lﬂ\\llbll .

Les fourrures de Paguet ne sont pas
d'un prix tees dlevé non plus ;. elles vous
laisse nt un bon profit sur toutes vos ventes,
vous procurent des clients satisfaits et une
avalanche de nouve'les commandes

L'un de nos 18 voyageurs ira vous mon-
trer nos différentes lignes si vous ledésirez.,

Ecrivez-nous une carte postale immé-
diatement !

Succursales a Winnipeg, Toronto, Ottawa,

Montréal et St-Jean, N.B.
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W. Ewing appartient & une des familles
les plus connues dans le monde indus

triel de Moutréal, pour ne pas dire du
Canada et nous croyons gue les Manufae
tunlers n'avrvalent su faire un meilleur
choix en 1'a pelant & un poste aussi im-
portant

M. Ewing, du reste, a toujours prisuna
part active aux affaires de 1'Association
depuis la formation de la branche de

M. 8. W. Ewing,

De MM. 8. H. Ewing & Sons, élu par ae
clamation, vice-président de la bran
che de Montr de 1'Association des
Manufacturiers Canadiens

Montréal, qui est, sans contredit, une des
plus importantes et une des plus influ
entes du Canada

M. 8. W, Ewing a été directenr de
I'Association des Voyageurs de commer
ce pendant de nombreuses années, et il
a toujours pris une part active dans 'a
politigne muniei de Montréal, sur
tout lorsqu'il s'est agi de faire progres
ser et d'embellir notre ville

Pendant les loisirs que lui laissent es

nombreuses occupations, M. Ewing s8'or
cupe de musique; il est président 4
la Montreal Philharmonic Society

e

Wm. A. Marsh Company, Western Ltd.

Une charte du Dominion a été aceor
dée & Wm. A. Marsh Co., Western Ltd
de la cité de Québee, avee un capital-ac
tions de 5000, réparti en 750 parts de
$100 chacure, Le but de la Compagnic
est de manufacturer et de vendre le cuir
et le canevas, les harnais, les malles,
sacs & main, valises, formes, bottes, son
lHers et tous autres articles pouvant étre
manufacturés au moyen de cuir, canevas,
gutta-percha, caoutchoue et autres m
tidres, ainsi que faire du commerce avee
les fourreurs, marchands de drap, bonne
tiers, gantiers, et marchands de véte-
ments en général. Les persontes incor-
porées sont: Wm. A. Marsh, manufactn-
rier de Québee, David A. Gibson, gérant,
James W. Leathorn, vendeur, tous les
deux de Winnipeg; Geo. E. Fry, commis
et Robert Stanley, commergant, tous
deux, de la ville de Québec.

TISSUS ET NOU
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CONVENTION ANNUELLE A SHER.
BROOKE DE L'ASSOCIATION DES
MARCHANDS-DETAILLEURS
DU CANADA

Sectiun de la Province de Québec

L'ouverture solennelle de la deuxidme
Convention annuelle de I"Association des

Marchands-Détaillenrs du  Canada, sec

tion de la Province de Québec, a eu lien,
mardi aprés-midi, le 10 juillet courant
A Sherbrooke, sous la présidence du Pré
sident Provineial M. J. O. Garean, d
Montréal,

Il ¥y avait 1A des délégués des suceur:

sales de toutes les villes importantes de
la Provinee
Actuellement le bureau-chef de la pro
vinee de Québec posséde 14 succursales,
parmi lesquelles celles de Québec, Trols
St-Hyacinthe, St-Jean,
rome, Sherbrooke, Hull

Riviéres, Sorel
Joliette, 8t-Jé
Coaticook, ete

M. J. 0. GAREAU,

Président Provincial et directeur-gérant
de la Eastern Townships Mfg. Co,,
Limited.

Toutes les succursales possddent au
au-deld de 1,500 membres
it & la Convention environ 4

délégués,

Le président provineial, an cours des
remarques qu'il fit & 'ocecasion de l'on
verture de la convention, repassa bridve
ment les travaux importants qui ont 68
accomplis par le Bureau Provincial de
I'Association des Marchands-Détailleurs
du Canada durant Vannée écoulée.

M. L. A. Bayley, président de la suc-
cursale de Sherbrooke, souhaite la bien
venue aux délégués présents, et il invite
M. C. F. Olivier, maire de Sherbrooke, &
prendre la parole.

M. le maire fait des remarques trés
heureuses,

Il dit que l'organisation des hommes
d'affaires est aujourd’hul d'une nécessits
absolue, non seulement dans 'intérét des
marchands, mais surtout dans l'intérét
du public acheteur, qu'on exploite par

des projets trompeurs ou ‘“scheems”
qu'on voile sous le mantean d'une fauss?
bienfaisance. 11 a suivi avec intérét, les
développements de I'Assoelation, pendant
I'année qui se termine, 11 est heurenx
de féliciter les officiers Provinelaux de
I'Assoclation sur l'efficacité de leur tra
vail. ! est certain que si les marchands

connzissaent les résultats obtenus par
I'Association, tous demanderaient & en
faire partie, Pour sa part, il est trés
honoré de se compter au nombre de ses
membres

On procéde ensuite & Pordre dn jour
et un grand nombre de résolutions sont
regues, discutées et adoptées

L'une des questions les plus importan
tes est celle qu rapport aux combinai-
sons commerciales

La convention ado une résolution
demandant an gouve ent fédéral d'a
mender 1 i code eriminel

ticle &
Cette résolution ande en plus qua
d'une compagnie

onsables des actes

les offie

s X
incorporée so
it comme le sont les
simples marel individuellement

A ce sujet le seerétaire provineial, M
J. A, Beaudry donne un exemple frap
pant des avantages qu'ont les compa

de la compag

gnies incorporées sur les marchands-dé
tailleurs en général.

Il y a quelques mois un magasin A dé-
partements annongait la mise en vento

M. J. A. BEAUDRY,

Secrétaire Provincial,

d'un set & thé en argent & $6.67, la valeur
12,00, Or ce set &
thé n'était pas en argent. On fit émet-
tre un mandat contre le président de la
compagnie, le magistrat de police déclara
gqu'il n'avait pas de juridiction et la
plainte fut renvoyée

On institua alors an civil une action
en dommages. Chaque partie en cause
fit entendre ses témoins et au cours de

ordinaire étant de
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T'enquéte il fut démontré que la méme
marchandise se vehdait régulidrement
chez les bijoutiers $4.50. La Cour trouva
qu'il y avait en frande et accorda des
dommauges.

La compagnie en appela & la Haute
Cour de Toronto qui confirma le juge
ment de la cour de premidére instance,

Non satisfaite de ces deux condamna-
tions, la compagnie se rendit devant la
Cour Supréme du Canada on elle fut
trouvée coupable de fraude pour la troi-
sieme fois.

Or, vers le méme temps, une dame
se présentait chez un pharmacien, de-
mandant & acheter une chopine de téré-
benthine,

En faisant sa demande d'achat, elle
remit an pharmacien une bouteille que
ce dernier jugea contenir plus que la
chopine demandée.

Le pharmacien emplit la bouteille et
chargea le prix d'une chopine de térs-
benthine.

Le lendemain il était arrété pour ne
pas avoir donué la mesure demandée et
traduit en Cour de Police on il fut trou-
vé coupable. La bouteille ne contenait
pas une chopine, il manquait une frae-
tion d'once,

M. Beaudry fait alors un tableau sai-
sissant des avantages dont jouissent les
magasing & départementsy incorporés, 11
compare ensuite ces avantages aux dif-
fienltés et aux tracas auxqguels sont con-
tinuellement en butte les simples mar-
chands-détailleurs.

Les compagnies incorporées aurajent
entr'autres avantage de pouvoir faire
de fausses représentations et la lol erl-
minelle ne les atteint pas.

11 est parfaitement reconnu que les
lignes de marchandises qui se vendent
le plus dans les magasins & départe
ments, entr'autres les produits pharma-
centiques, la vaisselle, ete,, sont de pr*
férence annoncées & trés grande réduc-
tion, comme appht surtout pour o elient
que l'on cherche ainsi & mettre sous I'im-
pression que senls les magasing & dépar-
tements peuvent vendre & bon marché,

Ces magasins se reprennent ensuite
sur d'autres articles que le public en gé-
néral n'est pas en état d'apprécier 4 lenr
valeur,

Les remarque
Beaudry ont
par les délégud

s du secrétaire provineial
pleinement  endossées
présents,

La premidre séance de la convention
est alors levée et T'on ajourne A 8 hen-
res, le soir méme,

A la séance du soir, le secrétaire donna
@abord lecture des minutes qui sont
appronvées,

On continne A prendre connaissance
des résolutions & adopter,

Une résolution a I'effet de demander
A la législature Pamendement du Code

TISSUS ET NOUVEAUTES

Municipal, en ce qui concerne le colpor-
tage dans les campagues, rencontre T'ap-
probation entidre de la convention.

On adopte encore une résolution a l'ef-
fet de faire amender le Code de Procé-
dure de la Province. Actuellement, les
procédures A la Cour de Circuit sont trop
dispendieuses et trop longues,

MM. J. G. Watson, Montréal, J. J. Mul-
lin, Bedford; Camille Barrette, Joliette;
A. Bornival, Trois-Rividres; L. V. Mar-
ches seault, West-Shefford se sont parti-
culidrement  distingués par leurs argu-
ments en faveur de I'adoption des réso-
lutions tendant & faire amender le Code
Municipal et le Code de Procédure de 1a
Provinee,

Buit la lecture et I'approbation des rap-
ports du président provineial, du seerés-
taire et du trésorier provineial,

Le rapport du secrétaire provineial,
M. J. A. Beaudry, est particulidrement
intéressant en ce sens surtout qu'il est
trés élaboré et donne un apercu préeis
de tout ce qu'a fait le Bureau Provineial
durant 'année écoulée.

On procéde alors A I'élection du Bu-
reau Exécutif provincial de I'Association
des Marchands-Détailleurs du Canada.

Ont été réélus: Président provinelal,
M. J. 0. Gareau, marchand de nouveau-
tés, Montréal et directeur-gérant de la
Eastern Townships Mfg. Co., Ltd.; ler
Vice-Président Provineial, M, L. Albert
Bayley, marchand de nouveautés, Sher-
brooke; 2e Vice-Président Provincial, M.
A. L. Dupuis, Couticook; Trésorier Pro-
vineial, M. J. G. Watson, marchand de
chaussures, Montréal; Secrétaire Provin-
clal, M. J. A, Beaudry.

Séance du 11 juillet;

Le premier ordre du jour est 1'élection
des délégués provinciaux de Québec dans
le Bureau Fédéral de I'Association,

Délégués élus:

J. 0. Gareau, Montréal; L. A. Bayley,
Sherbrooke; L. V. Marchesseault, J. G.
Watson et J. A. Beaudry, Montréal.

A 11 heures, a. m,, tous les délégués
acceptent l'offre de la succursale de
Sherbrooke d'une excursion & New-York,
Vt., par le Boston and Maine.

Le départ s'effectue & 11.15 heures,

Environ 250 excursionnistes prirent
part & ce magnifigue pique-nique. Ren-
dus & New-Port, un superbe diner atten-
dait les touristes.

Aprés le diner, on fit un voyage ds
plaisir sur le lac jusqu'd Magog, & hord
dn “Lady of the Lake",

De Magog & Sherbrooke, les excursion-
nistes firent le trajet en train spécial,

Le retour & Sherbrooke s'effectua A
7.0 heures,

Tous les délégués sont revenus en-
chantés du splendide panorama qu'ils
curent l'occasion d'admirer,

EXCURSION ANNUELLE DES COM-
MIS MARCHANDS DE MONTREAL
Le 28 juillet dernier a en len la troi-

sldme excursion annuelle des Commis
Marchands de Montréal, dont le but était
une visite & la ville de Québec. Six A
sept cents personnes ont pris part d cette
excursion. Les excursionnistes quittérent
fa gare Bonaventure vers minuit et arei-
vérent & Lévis & sept heures ot demie le
lendemain matin.  Hs furent regus par
les représentants de 1'Association de
Québec, qui firent tout leur possible pour
rendre agréable le séjour des visiteurs a
Québee, Aprds avoir déjeané a 1'hotel
Vietorda, les excursionnistes se sépard-
rent pour visiter la ville et ses environs.
A denx heures et demie, les commis
marchands de Montréal, invités par I'As-
soclation de Québec, prirent place & bord
d'un batean pour se rendre A 1'fle 4'Or-
léans ol ils passdrent deux heures trds
agréablement,

Le soir les membres de 1'Association
de Québec furent invités & diner par
leurs confrére de Montréal, A ce repas
ol la plus grande cordialité ne cessa de
régner, des allocutions furent prono.
cées par M. J. A. Jacob, président de
I"Union des Commis Marchands de Mont-
réal, M. C. A. Caron, président de I'As-
sociation de Québec ot M. J. Hamel, vice-
président de la méme Association,

Les excursionnistes traversérent le St-
Laurent pour se rendre & Lévis vers dix
heures et arrivérest & Montréal par che-
min de fer le lendemain matin,

Le succés de cette excursion revient
aux officiers de 1'Union des Commis Mar-
chands, MM. 1. A. Jacob, président; J.
Matte, premier vice-président; J. 0. La-
breeque, denxidme vice-président; 1, J.
Prud’homme, secrétaire; J. C. Laver-
dure, trésorier; L. C. Langevin, secré-
taire financier; J. A. Laporte et E. R,
Beaudry, commissaires. M. W. U. Boi-
vin représentait 'Assoclation des Mar-
chands de Nouveautés de Montréal; M.
J. W. Rice, la Société pour la fermeturn
de bonne heure, et M. St-Germain, I'As-
soclation des Voyageurs de Commerece,

Gain de $500,000

M. W. D. Long, la sueccession John
Crerar et M. P. D. Crerar ont fait, dit-
on, un gain d'un demi-million de dollars
par la vente de la Penman Manufactur-
ing Company, de Paris, Canada. Tis
étalent de forts actionnaires de cette
compagnie, dont le contréle a été acheté
par des capitalistes anglais,

Une nouveauté, convenable pour ri-
deaux de fenétre ou de porte, consiste en
un met pesant, garni de tresse Arabe, si-
mulant les glaces, en forme de losangs,
de petites fenétres. Les bords sont finie
avece de la tresse Battemberg employéos
sous forme de demi-losanges,
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f"{; ¢1L\I.\IH D'HABITUDE, nous avons un splendide assortiment de toutes
- les Lignes de Saison. Chaque Departement de notre
"\:L magagi" est Cquipé  magnifiquement  pour faire face aux demandes dun
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Commerce
d Automne et d Hiver.

Remarquez ce que nos voyageurs ont & vous offrir en :

‘ Cotonnades, Tissus Lavables, Bim-
beloterie, Etoffes 4 Robes, Soieries,
3 Tapis et Fournitures de Maison,
' Articles pour Hommes, Lainages et
: Garnitures pour Tailleurs, Articles
- de Tablettes, Vétements Confec-
" tionnés.

Nous pouvons exéeuter les ordres promptement.

.55 GREENSHIELDS LIMITED

MONTREAL.

i GREENSHIELDS WESTERN LIMITED GREENSHIELDS & GO, LIMITED
Winnipeg, Man, Vancouver, G. fi.

2 e — o
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Sadie—Elégant Turban Rea
dy-to-Wear., Bord en ruban
festonné, avee deux ply
mes, coutean et rosett
Noends en velours en ar
riere

Création de

The D. McCall Co., Ltd.

ATLANTIC—Style 125. Chapean Ready-to-Wear
Deux Tons, trés

égant. Passe supérieure
et calotte en Velours Panne, et passe infé-
rienre en Satin

ETTRICK—Chapeau Ready-to-Wear de bon sens.
Garnl de velours et de doubles rosettes, Nu-
ances: Noir, Brun, Blen marin, Myrte,

Création de Création de

The D. McCall Company, Limited.

The D. McCall Company, Limited.
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Vous trouverez trés peu de
Marchandises. . . . ... ..

KINGCOT

dans les ventes qui ** pré-
cédent les inventaires.” . .

C'est parce que le public qui connait les valeurs Nouveaux Tissus,
achtte les Cotonnades Kingcot sans Ctre tenté Nouveaux MOdMOS,
par une vente d’occasion. Beaucoup de bons Nouvelles Couleurs,
magasins ont établi un fort commerce d'Etoffes mais la méme et

a Robes sur une base Kingcot. ancienne

QUALITE KINGCOT

qui ne change pas.

DEMANDEZ AU PREMIER VOYAGEUR
VENANT D’UNE BONNE MAISON.

Voici la Ligne Ginghams Denims Galateas
KINGCOT Saxonys Cotonnades Cotons a Matelas

Flanellettes Etoffes 4 Robes Tisssus pour Tentes
Pour 1807 . . .. iy "t

Shirthings Tissus pour Tabliers

Oxfords Domets

’
—
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PARDESSUS EN CRAVENETTE
[Figures 659-660,]

L'étoffe représentée est un drap Covert
Oxford Cravenetté,

Le pardessus est exagéré sur la poi-
trine et, ex arridre, tombe flottant des
épanles jusqu'en bas. Sa longuenr totale
est de 48 pouces pour un homme de &
ture moyenne—cing pleds, huit pouces;
en arriére est une fente de 20 pouces
Les épanles ont une largeur et un fini
naturels, La gorge est de profondeny
moyenne. Les revers mesurent 1% pouce
A Ventaille et 9 pouces jusqu'an premisr
bouton. Le collet mesure 1% pouce A
l'entaille et 3% pouce de plus en aridre,
Les bords sont & double pigire de %
pouce, et les coutures sont unies. Les
poches ont des pattes qui peuvent rester
& l'extérieur ou #tre rentrées intérieure-
ment. Les manches sont finies par un
parement retourné de 2% ponces,

PARDESSUS FROCK A UN RANG DE
BOUTONS

Un pardessus trés populaire sera e
Frock & un rang de boutons représentsd
par la figure

Ce pardessus, de méme que le pardes
sus frock croisé est exagéré -ur la poi-
trine, trés ajusté & la taille et a une jupe
amplement flottante. Les longueurs sont
de 19'; pouces jusqu'a la taille et de 50
pouces jusqu'en bas pour un homme de
stature moyenne—eing pieds, huit pou
ces. La taille est assez rentrée en avant.
Les revers mesurent 1) pouce & l'entaille
et 9 pouces jusqu'au premier bouton. Lo
collet mesure 1§ pouce a l'entaille et est
plus large de % pouce en arridre. lea
bords sont & double pigiire de % pouce
et les coutures sont & surjet et plquées
pour s'assortir aux bords. Les plis sont
repassés. Les manches sont finles par
un parement cousu. Le devant est fini
par une patte. L'étoffe représentée est
un Cheviot pour pardessus.

PARDESSUS “TOP COAT"

Le pardessus “Top Coat”, sera, comme
d’habitude, en évidence pendant 'antom-
ne. Comme le représente la figure 661, i
sera souvent fait d'un drap covert de
fantaisie,

Le pardessus est bien exagéré sur la
poitrine, Le dos est légérement ajusts,
mais tombe lache des épanles Jusquen
bas. La longueur est de 35 ponees et
Tes fentes des edtés ont 9 pouces. Les
épanles sont de largeur naturel et tafl-
lées en effet militaire. La gorge est de
profondeur moyenne. Les revers mesn-
rent 1 58 ponce & Ventaille et 9 pounces
Jusqu'au premier bouton. Le collet me-
sure 1 3-8 pouce & I'entaille et 1-4 pouce
de plus en arridre. Les bords sont A

TISSUS ET NOUVEAUTES

double pigire de 1-4 pouce, et les coutu-
res sont & surjet et piquées pour s'assortir
aux bords. La poche de poitrine est finle
par un “velt”. Les poches inférieures
oat des pattes qui peuvent dtre rentrées
ou laissées & lextérieur. Les manches
sont finies par une feate ouverte,

PALETOT “FROCK ™ CROISE

Figures 664 et 665,

Le paletdt est assez exagéré sur la
poitrine et a une longueur de 19 1-2 pes
Jusqu'a la ceinture et une longueur to-
tale de pouces pour un homme de sta-
ture moyenne [5 pleds, 8 pouces]. Les
Epanles ont une largeur naturclle et un

pouce & l'entraille et 1-4 pouce de plus
en arridre,

La jupe est amplement flottante dans
le bas. Les pattes de poches sont placées
A environ 2 pouces au-dessous de la cou-
ture de Ta taille. Les plis sont repassés,
les bords ont une pigire invigible. Les
manches sont finies par un parement re-
tourné de 3 pouces et par 3 boutons.

Les mesures sont les suivantes:

Mesure & l'aisselle . . 9 34 pes.
Longueur & la taille . ., ., , ., 1712 “
Celnture de fagon . . . . . ., 19 1.2
Longueur totale. . . . , , 48 .
lére mesure d'épaule . . , 18 d
2e mesure d'épaule . . 1888 “

Omaplate avee “allowance” , 13 1.2 “

Poitrine . 40 "
effet militaire. Les coutures de coté sont  Ceinture , . 36 o
e —
3
.
R
L) L —
e o
B dn\
—d ol 3
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bien arrondies sur I'omoplate. La largeur
du dos entre les plis est de 51-2 poneces,
le vétement finl. La gorge est assoz
profonde. Les revers sont doublés de
drap. 1ls mesurent 23-4 pouces A Ia
taille, 4 pouces sur la poitrine et 2 8-4
pouces A la pointe. Le collet mesure 13

Les mesures sont prises par-dessus le
gilet; par conséquent, il faut ajouter: 2
pouces aux mesures de poitrine, de cein-
ture et de hanche, 3-4 pouce aux mesures
d'alsselle et d'omoplate, 1 pouce A la
premidre mesure d'cpauie et 1 1-2 pouce
4 la deuxi®me mesure d'épaule.

= [y S s i el
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" AU COMMERCE AOUT, 1906
¥ Ce que nous avons fait depuis le 1er Janvier 1906—nous
5 avons augmenté nos affaires considérablement.

. Ce que nous faisons—nous recevons de nouvelles expéditions

journellement et exécutons les ordres avec toute la célérité possible.

Ce que nous ferons — nous rendrons les attractions de nos
magasins de plus en plus grandes avec le temps.

Nous désirons que tout Marchand et Acheteur
de nouveautés en général, de fournitures pour hommes, de mercerie, de
tapis, de fournitures de maison, de lainages, de garnitures pour tailleurs
et de confections, visite nos magasins, quand il sera a Toronto, et voie
I'étendue de notre stock.

Si vous désirez acheter—voyez notre assortiment de styles,
modeles, dessins du tout dernier genre et nos valeurs supéricures, avant
de placer vos ordres.

Si vous désirez examiner notre stock—nous vous
invitons 2 comparer nos marchandises avec toute autre sur le marché et
nous vous assurons qu'il y aura toujouts des vendeurs courtois a votre
service.

Si vous désirez vous reposer—nous ferons avec plaisir
tout ce qu'il est possible de faire pour rendre votre visite calme et con-
fortable. Nous fournirons avec plaisir des renseignements concernant les
horaires de chemins de fer ou notre intérét mutuel.

Tout ce qu’il faut—pour écrire et expédier des lettres vous
sera fourni pour votre commodité. Nous nous attendons, avec un plaisir
anticipé, & voir beaucoup de nos clients et amis pendant la Grande
Exposition Industrielle de Toronto.

John Macdonald & Co.

LIMITED

g~y g Toronto

———

REPRESENTANTS DANS LA PROVINCE DE QUEBEC:

N. J. 0. TREMPE, 207 Rue St-Jacques, Montréal, M. D. FONTAINE, 77 Rue Church, St-Roch, Québec,
M. J. H. CARSON, Cowansville, COWANSVILLE.
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PROFITS !

Dans tout commerce il se vend des articles sur lesquels le marchand ne fait
aucun profit.  Une fois qu'il a déduit de son prix de vente le pourcentage des frais
généraux, le marchand s'apercoit qu'il a travaillé sans profit, c'est-a-dire a perte.

Avec les articles que nous vous vendrons, vous ne craindrez pas de perdre, vous
ferez mieux que d’¢changer votre argent, car rien ne paie mieux que les

ARTICLES DE FARTAISIE

Ce sont & vrai dire les seuls articles qui rapportent de bons profits.

Avez-vous donné assez d'attention dans votre magasin au département de tous
ces menus articles (qui paient mieux que toutes les autres marchandises

Nous faisons une Spécialité de tous les Articles de Fantaisie pour
Dames, tels que :

Peignes de Fantaisie, Notre assortiment st complet
Epingles a cheveux, dans les modtles les plus nou-
Ceintures, Sacs a main, ;f‘;:’-i venux ot los plus jolis. . . . . .
Portefeuilles, etc., etc. [

NOS PRIX SONT CORRECTS.

Venez nous voir on éerivez-nous pour Marchandises de Tablettes et Articles de
Fantaisie de toute sorte et nous vous aiderons i réaliser des

PROFITS 1!
J. D BRODEUIR

Importateur en Gros

No 123, BATISSE CORISTINE
:::MN l;;;o MONTR EAL. TEL do-:'A‘RCHANDl
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Tirez & angle droit les lignes A-F et Al

De A & B, 10 1-2 pouces.

De B a C, 34 pouce.

De A a D, 17 12 pouces.

De A & E 19 12 ponces.

De A & F, 48 pouces.

Aux poluts B, C, D, B, F, tirez des per-
pendiculaives 4 la ligne AF.

De B A G, 21 12 pouces,

De G & H, 2 pouces,

De H & J, 12 pouce,

Abaissez la perpendiculaire J-9,

K est & midistance entre B et G

De K & L, 3 12 pouces.

Abaigsez la perpendicnlaire LS.

Appliquez las mesure d'omoplate plus 3-4
pouce, 14 14 pouces, de B a L et éle-
vez la perpendiculaire

T est & midistance entre B et L.

Blevez 1a' perpendiculaire U-X.

De C a V, 14 de la mesure de poitrine
43.

Menez la perpendiculaive V-W.

De M & X, 1 12 pouce.

De W a Z, 1 14 pouce.

De X & Y, 12 pouce,

De Ad 1, 18 de !
43, plus 34 pov

De 1 & 2, 58 pouce.

Tirez la ligne 1-Y,

De 2 a4 0, 1-2 pouce, soit 18 pouce ponr
chaque ponee dont la ceinture est plus
petite que la poitrine,

Tirez la ligne V-0 et abaissez la perpen
diculaire,

De P aQ, 18 de la mesure de poitrine 43,
plus 1-4 pouce.

Abaissez la perpendicalaire QP et for
mez le dos,

De R &3, 1 1-4 ponee

Abaissez la perpendienlaire 3.5,

st & 5N de ponce
ceinture de facon

6 est & mi-distance entre 3 et 8.

o K6,

du corps en le réduisant

A Z et de la méme quan

mesure de poitrine

an-dessons  de  a

de 1-4 poue
tité a la ligne de poitrine,

De L a M, 1 14 pouce.

N est & midistance entre L ¢t H.

De 8 a 9, moitié de la ceinture,
10 est & mi-distance entre 8 et 9.
Tirez la ligne 10-N-11,

Appliguez la premiére mesure d'épaule,
plus 1 pouce, 14 ponces, de A a 2 et 4o
M a1,

Appliguez la deuxiéme mesure d4'é
plus 1 12 pouce, 19 78 pouces, de
a 21 et de M a 22

Tirez la ligne 11-22.23,

De 11 & 23, 144 poace de moins que de
ZAY.

Formez 1'¢ et T'entournure

Menez la perpendienlaire 11-14,

e
B

N du bras.

De 11 & 14, 146 de la poitrine plus 1-2
pouce.

De 11 & 12, 112 de la poitrine, plus 1-4
pouce.

Tirez la ligne 12-15 et formez la gorge.
Dé 9 a 13, 2 pouces,

Appliguez la mesure de ceinture, 19 1-2
pouces, de 6 A 3 A0 et de 13 & 7
et formez le coté du devant.

De 5 & 18, déerivez une conrbe ayant son
centre & un point sitné a 34 ponce en
arriére de 11,

TISSUS ET NOUVEAUTES

Tirez une ligne droite pour le revers,

paralldle au bord du devant el jusqu'an
point 17

De 18 & 19, déerivez une courbe ayant 17
pour centre,

La largeur des revers est de 3 pouces au
point 19, de 4 pouces, au point 20 et de
2 84 pouces au point 17,

Pormez le revers el le bas du devant.

La Jupe

Joignez par une ligne droite les deux
extrémités de la courbe 518, de maniére
it obtenir le point 29,

De 5 a4, 1 pouce,

Tirez la ligne 29-4 et abalssez la perpen-

diculaive 4-29 dont la longueur est de 9
pouces.

De 24 & 25, 1 12 pouce,

Tirez la ligne 4-25-27.

De 4 A 27, 14 pouce de plus que de Q. &
®

Aux points 18 et 19, abaissez des perpen-
diculaires,

De 18 & 28, méme distance que de 4
21,

Du bord du devant, menez une perpendi-
culaire jusquau point 28 et formez le

bord de la jupe.

Finissez da jupe en Varrondissant de 3-4
pouce de 25 a4 26.

PARDESSUS CHESTERFIELD

Le Chesterfield, sans contredit le par
dessus le plus confortable gui ait jamais
été fait pour un gentleman, qui convient

sur les hanches, Sa longueur est de 44
pouces pour un homme de stature moy-
enne—eing pieds, huit pouces—avee une
fente dans le milien de 18 pouces. Les
épaules de largeur naturelle ont un effet

dans tous les cas possibles, est représen-
t€ par les figures 656 et 666, 1'6toffe »s
dn Thibet noir.

Le pardessus est bien exagéré sur i
poitrine, dessine la taille et flotte amp'»

militaire,

La gorge a une bonne profon-
denr,  Les revers sont doublés de soie
jusqu'an bord et mesurent 1} pouce A
Pentaille et 9 pouces jusqu'an premier
bouton. Le collet mesure 1 38 pouce &
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3
DEBENHAMS (CANADA) LIMITEDN

(DEBENHAM, CALDECOTT & CO.)

MODES

Notre Exhibition de

GHAPEAUX MODELES FRANGAIS

(Nos Chapeaux Garnis sont Tous Importes)

NOUVEAUTES

Aura lieu a Montréal le

LUNDI, 3 SEPTEMBRE

et les jours suivants,

A Québec et a Ottawa, la Semaine suivante.

LUNDI,

13 AQOUT

Nous offrirons un splendide assortiment de

CHAPEAUX en CHENILLE, en FOURRURE et en
PLUMES, AILES, PLUMES COUTEAUX,
PLUMES DE FANTAISIE, RUBANS,
VELOURS, ROSES, ETC.

La Maison pour les Marques Standard de RTUBANS et de SOIERIES

Les acheteurs de la
premiere heure trou-
veront notre stock
étalé

Notre Salle de Copie
s'ouvre

QUEBEC HALIFAX OTTAWA
43':, rue St-Joseph, 70, rue Granville, 11, rue Sparks.
18, rue Ste-Héléne MONTREAL.

% J
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l'entaille et 1} pouce en arridre Les
poches ont des paltes quil peuvent étre
rentrées ou laissées en dehors. Les bo
ont une simple pigire et les coutw
sont unies. Les manches sont finkes par
un parement imité,

Les mesures sont prises sur le ghet
comme pour un veston:

Mesure A laisselle. . . . . . 9 12 pes.
Longueur & la taille. g
Longueur totale. . . . . . . .

1re mesure d'épanle. . . . . . 12 12
2e mesure d'épaule. . . . . . 17 12
Omoplate avee “allowance” . 13
Poitrine . . . . . v . . . . 38
Colnture . . . » « o« s« » 8¢
Hanches . . . . .« « « + .39

Ajontez: 3 pouces & a mesure de pol
trine, de la ceinture et des hanches; 3 1
pouce A la mesure A l'aisselle et a celle
d'omoplate; 1 pouce A la premiére me
sure d'épaule et 1} pouce & la deuxiéme
mesure d'épaule.

Tirez & angle droit les lignes AF et

AX.

De A & B, 10} pouces,

De B a C, | pouce.

De A A D, 17 12 pouces.

De D A E, 6 pouces.

De A a F, 46 pouces.
Aux points B, €, D, E, F, menez les

perpendiculaires & AF.

De B & J, 2012 pouces.

De J A& K, 2 pouces.

De K a L, 1-2 pouce.

O est & mi-distance entre B et J

De O a P, 3 1-2 pouces
Abaissez la perpendiculaire O-8.
Appliguez la mesure d'omoplate plus

34 pouce, 13 34 pouces de BaPetéle

vez la perpendiculaire,

Q est & midistance etre B et P

De Q & 8, 112 pouce,

En 8, élevez la perpendiculaire,

R est & mi-distance entre Q et 8.

Abaissez la perpendicnlaire R-232

De 23 A 24, 1 12 pouce.

De D a G. 1-2 pouce,

Tirez la ligne BG et abaissez la perpen-
diculaire.

De C A T, 144 de la mesure de poitrine,
11.

Tirez la perpendiculaire TU.

De U a Vv, 1:2 pouce,

De V a W, 12 pouce.

De W a X, 18 de Ia mesure de poitrine
41, plus 3-4 pouce.

De X & Y, 58 pouce.

Tirez la ligne XW et formez le dos,

M est & mi-distance entre P et K.

Lk)a;l a 9, moitié de la mesure de ceinture

Abaissez la perpendiculaire 9-28,
10 est & mi-distance entre 8 et 9.
Tirez la ligne 10-M-2,

De P. A N, 1] pouce.

Appliquez la premiére moesnre d'épanle
plus 1 pouce, 13 1-2 pouces, de A 4 Y et
de N a2

Appliquez la deuxiéme mesure d'épanle
gzlus 1 1-2 pouce, 19 pouces, de B 4 Z ot

Tirez la ligne 2-6-7.

TISSUS ET NOUVEAUTES

De 2 a4 7. 14 pouce de moins que de Y
aw.

Formez I'épaule et 'entournure du bras.

Tirez la perpendiculaire 2-3.

De 2 & 3. 146 de la mesure de poitrine 41,

De 3 a4 4, méme distance,

De 2 A6, 112 de la mesure de poitrine
41, plus 1-4 pouce,

De 5 menez une ligne passant par 4 et
formez la gorge.

De LA 11, 2 pouces,

De 9 & 12, méme distance

Formez le bord du devant par 11 et 12
en descendant par 28 jusqu'a 26,

De 28 & 25, 1-6 de la mesure de poitrine.

De 13 & 14, 4 1-2 pouces.

Appli la de

de 16 A H, et de 14 & 17,

De 17 & 18, 2 pouces.

Elevez la perpendiculaire 18-19.

Tirez la ligne 191721,

De 21 4 22, 1 12 pouce.

Formez le coté du devant en réduisant
de 1-2 pouce en 8.

De 24 & 22, déerivez une courbe ayant S
pour centre.

Formez le bas du devant de 22 & 25, et
finissez tel que représenté,

h 21 pee,

PALETOT FRANCAIS
Figures 658662

La vog  du paletot francais, introduit
pour la p midre fols par “American
Gentlemar et

immédiatement adopté

il dessine la taille et a une jupe flottan-
te.

Les longueurs sont 20 1-2 pouces jus-
qu'd la ceinture et 46 pouces jusqu'en
bas, pour un h de stature
[5 pieds, 8 pouces]. Les épaules sont de

par les meilleuars tailleurs, continue tou-
jours, et avee ses dernidres modifiea-
tions, c'est un des vétements les plus
chieg que 'on puisse trouver.

Le paletdt est exagéré sur la poitrine,

largeur moyenne et ont un effet mili-
taire. Les coutures latérales ne son:
qu'a peine arrondies sur 'omoplate. La
largeur du dos en bas est d'un quart de
la mesure de poitrine, plus 1-2 pouce.
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| Les Differents Genres

3

1

- Sont bien représentés dans notre Collection d’Automne, tant

1 . . s ’ :
en Marchandises Canadiennes qu'Européennes, La question

- de savoir

: QUOI ACHETER?
B

sera vite résolue en faisant 'inspection de nos échantillons.

Le stock est maintenant prét pour la livraison. Nous
vous suggérons les lignes suivantes: Worsted Suitings,
Melton, Drap Vénitien, Drap Amazone, Serges,
Plaid, Tweeds de Fantaisie, Etoffes a Manteaux
en Tweed carreauté de fantaisie, Cravenette.
Ce sont les tissus en vogue pour la saison qui s'approche et
nous les avons dans toutes les plus nouvelles nuances.

Les Velours seront aussi en grande faveur pour Costumes
de Dames et Manteaux d'Enfants. Voyez la collection que
nous exhibons et les prix que nous citons

Les prix seuls ne sont pas un argument. Les acheteurs
attentifs considérent d’abord la qualité

Examinez notre collection compléte de Marchandises
d’Automne et d'Hiver, avant de clore vos achats et vous serez
inclins 4 nous favoriser de vos commandes, qui recevront

toute notre bienveillante attention

A. BACINE & CIE

340-342, rue St-Paul, Montreéal

Bureau a Ottawa Bureau a Québec
- 111, rue Sparks 70, rue St-Joseph.
me
La
de
ce.
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Les revers mesurent 1 14 pouce & Ven-
taille et 10 pouces jusqu'au premier bou-
ton. La gorge est assez profonde, Le
collet mesure 1 38 pouce a Ventaille et
1 68 pouce en arriére. lLes poches onl
des pattes restant en dehors. Les bords
sont & double pigare de 348 pouce et les
contures sont unles. Les manches sont
finies par un parement éroit, Les phs
sont repassés. Le paletot se boutonne
au moyen de trois houtons,

L'é¢toffe
fantaisie pour pardessus

Les mesures sont les suivantes:

représentée est un drap de

Mesure & laisselle . . . o 9 34 pes
Ceinture naturelle . 18
Ceinture de fagom . . . . 20
Longueur totale . . . . . 46

lére mesure d'épanle Ry |

2¢ mesure d'épaunle . . . . 18 14
Omoplate avec “allowance” . 13 1-2
Poltrine . -
Ceinture . Y
HManches . . . . 025000 M

Les mesures sout prises par<dessus le
gilet, comme pour un veston,

Ajoutez 3 pouces aux mesures de poi-
trine, de ceinture et de hanches; 3-4 pes
aux mesures daisselle et d'omoplate; 1
pouce A la premidre mesure d'épanle ot
1:2 pouce A la deuxiéme mesure d'é
Menez & angle droit les lignes A-F, AV,
A A1y 10 12 ponees,

B A C 84 pouce,

De Aab,

De D a B,

A A P, 46 pouces,

D a 28, 2 pouces.

Aux points B, ¢, D, E et F, menez des
perpendienlaires @ la ligne AR,

De B aJ, 21 12 pouces

De J & 6 2 poue

De 6 &4 K, 1-2 pouce

L est & mi-distance entre B et J.

De B A M, 3 12 pouces.

Abaissez la perpendienlaire M-8,

Appliquez la mesure d'omoplate, plus 31
pouce, 14 1-4 pouces, de G a4 M et éle-
vez la perpendiculaire.

D est & midistance entre B et M,

De O a P, 112 pouce.

Blevez la perpendiculaire P-8,

De C & G, 144 de la mesure de poitrine

43.

Tirez la perpendicnlaire G-R.

De R A S, 112 pouce,

De 84T, 1:2 pouce,

X est & midistance entre P ot R.

De A AV, 18 de la mesure de poitrine,

43, plus 34 pouce.

De VaWw, 58 poue

Tirez la ligne V-T.

De D a H, 12 pouce,

Tirez 1a ligne G-H et abaissez la perpen-
diculaire,

De H A Y, 14 de la mesure de poitrine,
plus 12 pouce,

Abaissez la perpendiculaire Y-14,

De 14 a 31, 58 pouce,

18 pounces,
6 pouces,

8.

TISSUS ET NOUVEAUTES

Tirez la Mgne Y-31-2.

Formez le dos,

De M A N, 1 14 pouce.

4 est A mi-distance entre M of 6

De § & 27, moitié de la mesure de
ture, 59,

11 est & mi-distance entre 8 et 27,

Tivez 1a ligne 11-3-4

Appliguez Ta premidre mesure d'épaule,
Mus 1 pouce, 14 pouces de Aa W et de
Nat

Appliguez la deuxidme mesure d'épanls,
plus 1 12 ponee, 19 3-4 pouces, de B o
Q et de N a 24,

Tirez la ligne 42425

De 4 A 25, 144 pouce de moins que de
wWarT

Formez 'épanle et Ventournure du bras

Menez la perpendicnlaive 432

De 4 @b, 146 de la mesare de poitrine 43,

De 5 A 26, 14 de la mesure de poitrine
43, plus 1-4 ponee.

De 4 & 30, 112 de la mesure de poitrine,
plus 14 ponee,

An point 30, menez une ligne passant
par 26 et formez la gorge.

Abaissez la perpendiculaire 1.

De 21 a 20, 16 de la mesure de poitrine,

De K b 27, 2

De 27 & 10, méme mesure

Formez le bord du  devant  an
d'une ligne passant par , 10,

De 12 & 13, 4 1.2 pouces,

cein

PONCes.

moyen
12 et 20

De 10 @ 9, méme mesure
Appliguez la mesure de hanches, plus 3§
pouces, 22 pouces, de 14 4 N of de 12

a 15,
De 15 &
Elevez
De 15 & 16,58 pouce.

Tivez les lignes 171619,

Frmez le eoté du devant tel quiindiqué,

De 2 & 19, déerivez une courbe ayant X
pour centre,

Formez le bas du devant,

2 ponces

perpendienlaire 3117

Appliquez la mesure de ceinture de C a
X et de 9 2 17. Retranchez ce qui reste
entre 22 et 23 et finissez tel que re
présenté,

PALETOT BOX
Le paletdot Bor habillé et confortable,
figures 655 et 663, a repris la place qui

Ini était due et promet d'étre un des pale-

tots 108 plusg popnlaires de la salson.

Ce paletdt est assez exagéré sur la pol-

trine. Le dos est coupé ample & partir

des épaules jusqu'en bas, La longuenr
est de 46 pouces pour un homme de sta-
ture moyenne—cing pieds, huit ponces

la fente centrale, finfe par un “step’. A

20 pouces. Les épanles ont une largeur

naturelle et un effet militaire,

a une bonne profondeur. Les revers sont

en pointe et mesurent 2 1-4 pouces 4 'en

taille et 106 ponces jusqu'an premier hou-
ton. Le collet ést reconvert de velonrs

et mesure 1 1-2 pouce A& Ventaille et 17

pouce en arridre. Les bords sont finis

La gorge

par une ganse de velours et les coutures
sont unies. Les poches ont des pattes
qui peuvent étre rentrées on rester en
dehors. Les manches sont finies par un
parement retourné de 2 12 poueces.

L'6étoffe représentée est un drap gris
pour paletor

Los mesures sont les sulvantes:

Mesure & laisselle . 9 12 pes.

Longacur a4 la eelnture . 17 .

Lomguenr totale . . . v i W

lere mesure d'épanle 12 58

2e mesure d'épanle ¢ 17 34

Omoplate avee “allowance™ . 13

Poitri « . 38 ™

Celntate . . . . .« . % o WK "
Cos mesures sont prises par-dessus le

gllet; 1 faut ajouter: 3 pouces aux me-

sures e poitrine et de celnture; 3-1

ponce auz mesures d laisselle et d'omo-

Plate; 1 pouce & la premidre mesure ae-

panle et 1 12 pouce A& la denxidme me-

sure d'épanle.

Tirez & angle droit les lignes AE, AT.

DEA A B 10 144 ponces,

De B A C, 34 pouce,

De A 4 D, 17 pouces,

e A a B 46 pouces.

Aux points B, C, D, E menez les perpen-
dieulaires a AR,

De 13 a G, 20 12 pouces,

De GaH, 2

De H & J, 1-2 ponee,

K est i middistance entre B et G,

De Kol s

Abaissez la perpendiculaire L

Appliguez la mesare d'omoplate, plus §
ponee, 13 3-4 pouces, de B a L et éleves
la perpendiculadre,

O est @ midistanee entre B et L

DeOaP 11

Blevez la perpendiculaire PR,

De C a K, 14 de la mesure de poitrine
11.

Me la perpendiculaire FQ.

De Q a R, 112 pouce,

De R & 8, 12 pouce,

De A AT, 18 de la mésure de poitrive

ponces.

ponces,

Jouce,

41, plus 3-4 pouce.
De T a U, 68 pouce,
Tirez la ligne TS,
De L a M, 1 14 pouce,
N est & mi-distance entre L et H.
De 2 a 3, 1-2 de la mesure de ceintur2
37

z lu perpendiculaire 3-13.

t & mi-distance entre 2 et 3,

Tirez la ligne 4-N-5.

Appliguez la 1ére mesure d'épaule plus
1 pouce, 13 58 pouces, de A a U et de
N ab.

Appliguez la Ze mesure d'épanle plus 1}

», 19 14 pouces, de B a 18 et do

a7, 1-4 ponee de moins que de U A

s,
Formez le dos, 'épaule et l'entournure
du bras,
Tirez la perpendiculaire 5-8,
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AVANTAGES PARTICULIERS

Des avantages pai.iculiers dans les arrangements que nous avons faits pour nos achats
nous permettent souvent de tenir nos clients sur un bon pied en temps difficile, comme en
ce moment

PAR EXEMPLE, malgré des prix avancés et nn marché d la hausse, notre départe
ment des Etoffes & Robes, en raison de contrats antérieurs, est en mesure d'offrir toutes les
lignes courantes aux anciens prix, ce qui veut dire des prix bien au-dessous des cotes actuelles

Des ordres pour les lignes suivantes peuvent &'re expédiés immédiatement

BROADCLOTHS CHIFFON VENITIENS PEAU DE GANT
SERCES FRANCAISES SEDANS POPELINETTE

DRAPS TAFFETAS CHEVIOTS VELOUTINES

DRAPS OTTOMANS CRANITES BATISTE

WEST OF ENGLANDS PANAMAS TISSUS A PARDESSUS

Aussi Lainages et Cachiem'res 8. W, Velours, Draps Satin, Crispines, Crépe de Chine en
Soie, Eoliennes en Soie, Ottomans en Soie, Tartans Clan, Etoffes 4 Costumes Nouveauté et
Ligues pour Costumes du Soir, Etoffes Tweed pour Costumes et Pardessus.
NOIRS TISSUS POUR BLOUSES VELOURS
Crand Assortiment en  Bedfords Créme, Velours pour Costumes
Lignes Courantes et  Flanel es Opéra Créme, Chiffon,
Nouveautés. Flanelles Opéra Imprimées Velours a Cites pour
Delaines Imprimées, Costumes,
Fantaisies Blanches, Velours a Cites
Fant: de Couleur, Hollow Cut,
Albatross Brode, Toutes les Teintes de Worrell.

ARTICLES BLANGCS AUX ANGIENS PRIX
PROTEGEZ-VOUS POUR LE PRINTEMPS PROCHAIN!

Nos voyageurs sont maintenant en route avec les marchandises d'un stock bien assorti
de lignes se vendant sfirement aux anciens prix, en fait de

Lawns Vic'oria, Mousselines Chiffon, 48 pes., Organd s Frangais,

Lawns de Perse, Batiste tissée a la main, Broderic» Suisses

Toiles de V'Inde, Mousselines * wisses pour Robes, Mousselines Po'ntillées et
Mousselines Légeres, Mousselines de Lyon pour Robes,

Nansoucks, Mousselines Frangaises pour Robes,  Madras Blanc de Fantaisie.

Aussi un vaste assortiment de Toiles Blanches pour Chemisettes et Costumes,

A MOINS QUE LES PRIX DE MANUFACTURE

Ralance d'achiats exceptionnellement forts faits dars diverses manufactures de Guingamps,
pour Robee, Coutils pour Robee, Mousselines et Lawns pour Robes, Mous-
selines Leno, toutes les couleurs. Serviettes de table A prix inférieurs aux prix réguliers
de manufacture.

DENTELLES, GARNITURES er ARTIGLES oe FANTAISIE

Assortiment complet de toutes les Marchandises les plus Nouvelles pour le Commerce
d’Antomue.

BROPHY CAINS, LIMITED

MONTREAL

NOUVEAUTES EN GROS. PROMPTS EXPEDITEURS,
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De 5 & 8 116 de la mesure de poitrine
41

De 8 & 9, 2 pouces,

Tirez une ligne courbe de 8 a J,

De 8 & 10, 16 de la mesure de poitrine
41, plus 1-4 pouce,

TISSUS ET NOUVEAUTES

K se trouve ot lentournure du bras
croise la ligne de poitrine.

Abaissez la perpendiculaire KW, 12 pes.

De W a P, 3 12 pouces.

De W & X, 12 pouce.

Tirez les lignes KX-15 et KYS.

De 5 a7, 112 de la poitrine plus 1-4 pes

Tirez la ligne 17-10 et formez la gorge,

De J & 11, 2 pouces.

De 3 & 12, méme distance,

Formez le bord du devant par la ligne
11-12-13.

De 13 & 14, 146 de la poitrine

’./"

De K a Vv, 114 pouce.

De 15 & 16, méme distance,

Reformez la partie arriére en snivant la
ligne pointillée,

De 16 & Z, décrivez une conrbe ayant son
centre en K et formez le bas du de-
vant.

Greenshields Limited

Quoiqu'on soit plutdt entre deux sal-
sons, il ¥ a une grande activité dans les
différents départements de la maison
Greenshields Limited. Les expéditions
d'automne ont été faites dans la pla
des lignes, mais il ¥ a encore de
qui n'ont pas encore 61é exéeut
ordres de répétition ajoutent au
tivité du magasin. Dans plus d'un
ces ordres de répétition ont 616 trés
forts, cet antomne,

Les rubans se vendent toujours ea

_
honnes quanti 11 y a deux lignes d»
tartans qui sont tréds populaire Elles
se vendent au commeree 174 ¢ et 29

cents respectivement. De nombreux or-
dres sont regus pour ces deux lignes, tant
pour livralson immédiate que pour
Un trés joli assortiment
de rubans & rayures de couleur est of-
fert, Ces rayures sont de toutes les cou-
leurs et occupent une position ferme
dans la favenr populaire. On demund»
20 cents pour cette ligne. Les rubans
failletine, largeurs No 50 & No 80, qui se
vendent de 4} cents & 24 cents, sont en

bonne demande. Les taffetas de couleur
se vendent toujours bien. D'autres li-
gnes courantes sont aussi en bonne de-
mande.

Un des départements les plus occupés
en ce moment, est celul ol se trouvent
les gants. LA, on expédie de nombreux
ordres donnés tardivement et on exé
cute les nouveaux ordres pour livraison
immédiate. Le marchand avisé, si soa
stock n'est pas complet, le compldtera
aussitot que possible, car les marchands
de gros n'ont pas en mains un stock trop
fort. Les affaires portant sur les gants
de meilleure qualité sont dignes d'une
mention spéetale; elles sont particulidére
ment bonnes.

Un autre département dans lequel on
remarque beaucoup d'activité est la se~
tion des tapis et fournitures de maison.
MM, Gr hields Limited vi t de
recevoir une consignation de nouveauw
dessins dans les carrés tapestry, dont les
échantilloss sont maintenant entre las
mains de leurs voyageurs, Cette ligne
est digne d'une attention spéciale et les
marchands ne devraient pas manquer
d'examiner les échantillons offerts main-
tenant au commerce. Bien que les prix,
dans presque toutes les lignes de tapis,
alent 616 avaneés, MM. Greenshields
Limited ont pu s'assurer un stock spé-
clal et fort, et par conséquent, prendre
soin des ordres qui leur sont envoyés, de
1a mani®re la plus satisfaisante.

On peut obtenir des valeurs spécialas
dans le vaste stock de cretonnes, mous-
selives d'art, tapis et draperies. Les
départements qui ont été les plus dégar-
nis ont été réassortis avee les modéles
les plus nouveaux. Une ligne d'échantil-
lons est maintenant entre les mains des
voyageurs et représente une nouvelle ex-
pédition de prélarts et de linoléums que
la maison a regue récemment,

Les odres pour les velveteens, velours
de soie, corduroy, regoivent une attention
spéclale, car la maison a en mains un
stock complet de cette ligne si populaire
maint dans le ce. Les taf-
as noirs, dans les largeurs de 20 et
36 pouces, sont 'de fortes lignes de vente.
Les taffetas de couleur sont dignes aussi
d'étre mentionnés, ils ont une trés bonne
demande. Dans certaines sections 4a
commerce, une tendance se manifeste
pour les satins noirs. Les velours en
sole de couleur se vendront de 55 a4 70
cents et ont un trés bon commerce, La
Compagnie a un assortiment complet de
velours de soie noire, & partir de 55 cents
Jusqu'a $1.50.

La doublure “Selfast” est une ligno
trés en faveur en ce moment. Comme
cette doublure est un drap mercerisé qui
remplace la soie, ¢'est un trés bon article
de vente, pour les classes du commerce
désirenses d'obtenir une doublure écono-
mique. Les soles et les percalines Jap
ont une demande continue. Ces lignes
sont connues de tous dans le commerce
des nouveautés, et par conséquent, il est
inutile d'en parler davantage,

De trés bonnes affaires de réassortl-
ment se font en indiennes, mousselines
et lawns,

Les prix avancent toujours dans les
toiles et, & cause des conditions existan-
tes, ils monteront encore davantage. La
tendance & la hansse se fait particulidre-
ment sentir dans les articles blanes
unis. Des ordres pour cette ligne de
vralent étre placés de bonne heure, pen-
dant que les prix sont plus favorables,

Les volles noirs sont trés rares et pour
étre slrs que leurs ordres seront vem-
rllﬂ. les marchands devraient donner
eurs des 1 6di
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MODES EN GROS

Notre OQuverture des Modes
aura lieu

1

o s s s o ofs oo o oo oo s e s e o e R e R

le Lundi 3 Septembre
et les jours suivants

Nous offrirons les nouveautés les plus récentes, du meilleur
choix et de la toute dernicre heure en fait de Chapeaux
Modeles

Francais, Anglais ¢t Américains

et de Marchandises de toute description pour Modistes. Le
commerce est cordialement invité A assister a cette ouverture.

Pour les acheteurs spéciaux de la premiére
heure, nous exposerons, le 21 et le 27 Aoit
un Assorliment Complet de Nouveautés.

George D. Harper & Co.

227, rue Notre-Dame, Ouest
MONTREAL

Téléphone Bell, Main 3855.
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Chapeau-Modéle.—Suilor naiso Chapeau-Modéle de la maison Germaine, Chapeau Modéle.—luque en velours e
Pouyanne, Par mporté par MM Paris. Importé par MM. Debenhams « maison Germaine, Paris; importé
Debenhan ( ida], Limited [Canada], Limited par MM. Debenhams [Canadal, 144

forme Sailor f ( ca Chapean de grandenr moyenne, bho uc en velours, bord du devant court, hord &

¢ et ov word eourt a 1% court & lavast et bord retroussé a V'ar ol ng o8 & l'interienr
i | ! dre, on velo ouché couleur o Garni d'une duées disposce
. | velours couché couleur mou autour des bords ; deux plumes-coutenn poses dans
gar I leux formant garnl d'un bandean de rubans de forme lo contre.
A Rre (1 noslq O . okette, en fenille de velours; de Tavant clours est de nuance Bordeaux, les roses sont
conle hordeanx a larticle du chapean, une grande plume  de méme couleur mais nuancées ; plumes-couteat
" d'antruche coulenr mousse couleur nturelle.

Turban L maise Ming Minric Toque d¢ la maison Virot & Berthe, P Chapeau-Modéle—1D¢ la maison Pouyan
Paris, lmporté p MM. Debenhan ri Importé par MM. Debenhams ne Importé par MM. Deben

[Canada), Lin | (Canada], Limited hams [Canada], Limited

L4 ¥ {

Furban en velours conché noir, garni La toque est en velours bronze avec Co chapean tres habillé est en velours conché,
de rubans noirs « ntine ot d oi garniture de rubans écossais: sur le et couleur Dahlia foncé dont Ia calotte (rés bouffante
2 est garnie A'ine grosse rosette de rubavs faillan
algrettes en Marabout,  Le veldn ‘ gauche denx ailes molles effet pendant tine de denx nuances coulour Bordeanx :a larriere
de I rosette on trouve une toufle de plusieurs Ma,

Dlissé et une barre en acier rabout nuance Dahlia.
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Faux-Cols,
Manchettes,
Etc.,

EN CELLULOID

“VICTOR.”

DEVANT, 1. - ARRIERE, 11,

ARrTicLes pE HauTte CLASSE.

TOUS LES DERNIERS
GENRES DE .

FAUX-COLS, MANCHETTES, ETC.
““CAOUTCHOUC ” (FINI TRES
BRILLANT ET MAT)
“ ENTRE-DOUBLES "
(IMITATION DE TOILE)
ET “ IMPERMEABLES."”

The Miller Bros. Co,

LIMITED.
30-38 RUE DOWD,
MONTREAL.

On trouve nos échantillons dans toutes les principales
Maisons de Nouveautés en Gros,

A. McDOUGALL & CO.,
Gelebre SGI‘(_]B Tul\c & Blﬁllhﬁilll

AINEL QUE DS

S6rges Yotsman.

Les Meilleures Serq.s sur le Marche,

Lainages et Fournitures pour Tailleurs

Le plus grand Assortim»nt dans vos Lignes

Nos quatorze voyageurs partiront hientot avec
les échantillons pour le printemps 1907, Attendez

les avant d’acheter
DEMANDEZ NOS EGHANTILLONS.
196 Rue McGill, MONTREAL
Succursale: Angle des rues du Pontet St Joseph
ST-ROCH. Quebec.

J

ARTICLES BRUD

———— DE TOUTES SORTES

Un choix magnifique, Le premier du ger

x meilleurs, .

Voiles de Ire Communion

Rideaux de Portes
Pardessus d'Oreillers
Doylies, Etc.

Lettrage, une Specialité

Les Echantill I'Automne sont mainten
y 1

MONTREAL EMBROIDERY MFG. CO.

253, Rue Notre-Dame Ouest
MONTREAL.

Tl
fait an Canada. Egal i tont article import(
et A des pri

]
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MM. 8. F. McKinnon & Co., Ltd., de
Montréal, nous disent que, daprés les
apparences actuell a saison dautom-
ne ne peut manguer  d'étre  exceliente
davs le commerce des modes, les com
jusqu'a date ayant éé
santes,

mandes p
des plus sati

La demande en fait de chapeanx & gar-
nir a porté principalement sur les formes
flop ainsi que sur les sailors avee une
calotte relativement haute et la passe on
le bord étroit & l'arridre.

Les Ready-to-Wear sont de nouveau a
la mode,

En fait de garnitures, les fleurs «
velours, surtout les roses, seront 1irds
employées de méme gue les plumes d'an-
truche et les ailes,

Pour la confection et la gamiture des
chapeaux, on se servira d'une forte quan-
tité de velours conché et panne,

Bor

Les nuances gris perle, rouge
deanx, blanche et blen marin sont trds
recommandées,

DR
du moment tout
aison d'automne
commerce de
vue du

D'aprés les ap)
semble indiquer que |
sera excellente pour le
gros des modes, an point  de
chiffre d'affaires,

Mais ce n'est pas uniquement le chif
fre que le commercant a en vue; une
chose lul importe bien davantage @ ece
sont les profits.

L'an dernier, tont s'acmoncait bien an
début de la saison d'antomne; il s'était
fait de fortes ventes avee profits, mais
les profits ont disparu du jour o prenant
peur, on s'est mis & sacrifier, presqu'a
donner les chapeanx “Ready-to-We
ce qui est arrivé vers le 15 octobre,

11 est & espérer que, cette année, il ne
se passera rien de semblable et qu'au-
cune maison ne se croira obligée de sa-
crifier quelgue marchandise que ce goit.

Dans notre humble opinion, il serait
facile d'éviter le renonvellement des er-
rements anciens. 11 suffirait d'acheter
moins au début de la saison, alors que la
mode n'est pas absolument fixée,

La mode est si changeante, si capri-
cieuse, qu'il est qu'on puisse se
charger de forts stocks 18 une spéeia-
lité sams courir de gros risques, On
avait cru I'an dernier que les chapeaux
“Ready-to-Wear” se nt en grande vo-
gue, mais comme, vers la fin de la sal-
soin, on s'apercevait que certains genres
ne s'éconlaient pas, on a tranché dans le
vif en les sacrifiant,

Les ventes & vil prix, cous en avons
I'espoir, ne se renouvelleront cette an-
née pour aucun article du commerce des
modes.

rare
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M. Louis Decelles, de MM. D. MeCa'l
Co,, Ltd., nous informe que les apparen-
ces pour le commerce d'automne sont
trés satisfaisantes,

Les formes de chapeaux parisiens sont
plutdt petites, tandis que les modéles
américains sont de grandeur moyenne.

Parmi les garnitures en vogue, on re-
marque les velours couchés, les bans
deaux en chenille, les plumieanx en pln
mes d'autruche, ainsi que les roses en
sole et en velonrs.

Les nuances principales sont le vin, le
prune, le vert mousse et le bleu marin,

MM. Chaleyer & Orkin, nous disent
que les apparences pour le commerco
d'automce sont des plus favorables,

La demande porte en grande partis
sur les velours, les rubans, les olseaux,
les ailes et les fleurs; on emploiera égu-
lement une certaine quantité d'ornements
en jals,

Les nuances qui paraissent avoir (o
plus de vogue sont jusqu'a présent les
coulenrs vin, le blen Alice et le vert
Empire,

..

Lav saison de l'automoe prochain dans
les modes sera surtout remarquable par
la place prédominante prise par les ve-
lours et les feutres mous, nous dit M.
George D. Harper, chef de la maison du
méme nom.

I en résulte que l'on se servira d'une
forte quantité de formes & garnir en
bougran, ce qui indigue une excellentc
salson pour les modistes,
irnitures sout  les
s blondine, les plumes de coq et
les plumes dantruche et généralement
toutes les garnitures & effet pendant s
fortement reconrbé,

La blondine dont on parle plus hant
autre chose qu'une garniture en
plumes de d'inde qui remplace los plu-
mes d'oiseaux de paradis surtout depuis
que la Reine d'Avgleterre et Mme Roose
velt ont résolu de ne plus porter de plu-
mes d'olseanx du Paradis,

En ce qui concerne les nitures, i
régnera une grande simplicité, les gar-
nitures felles que les bandeaux en che-
nille ayant presque complétement dispa-
ru; en fait d'ornements, l'on voit ¢a et
Ja quelques boucles en viell argent, en
acier et en jais,

Les roses en velours de dimensions
grande et moyenne sont trés recommer.-
dables; on les retrouve dans presque
tous les chapeanx des grandes modistes
de Paris et de New-York. On emploie
également des feulllages en velours et en-
fin, dans quelques chapeaux trés 616
gants, on remarque des grappes de rai-
sin. Les garnitures sont disposées sur le
COté du chapeau en allant de I'avant a
I'arriére.

Quant aux formes de chapeaux, on re-
commande surtout les Flops, les capu-

prineipales

n'est

chons, les capelines et enfin, dans les
genres Ready-to-Wear, les sailors avec
une calotte haute ayant la passe étroite
A Tavant et assez prolongée & 1'arridre.

Relativement aux nuances, les voiel
dans leur ordre: Noir, blane, bordeaux,
vert chasseur, bleu marin, brun, argent
et quelques nuances genre champagne

> 88

M. J. O. Garean, directeur-gérant de la
E. T. Mfg, Co., Ltd., nous dit que les
apparences pour le commerce d'automne
sont des plus favorables. Les comman-
des recues jusqu'a date sont le double de
celles recues pour le printemps,

les modes de corsets d'automme sont
sensiblement les mémes que celles pour
les corsets du printemps,

N )

Les formes de chapeaux en feutre
garnir et affectant la forme Champi-
gnon seront trés & la mode cet automne,

. .
M. J. H. Palmer, acheteur européen de
MM. Debenhams' [Canada] Ltd., de

Moutréal, mous donne les renseignemen's
suivants an sujet des modes de 'autom-
ne prochain:

Les chapeaux pour la saison d'automne
des grandes maisons parisiennes ont ce-
el de remarquable qu'ils sont ou trés pe-
tits ou trés grands; les bords ou la passe
sont généralement trds flexibles, de fa-
con & pouvoir leur faire prendre les for-
mes les plus diverses.

Les grands chapeaux sont plutét du
genre Flop, tandis que les petits sont en
formes Ballon et Céne et la plupart du
temps en feutre uni.

La garniture principale de ces cha-
peaux est le velours qui, d’aprés les ap-
purences actuelles, aura une vente pheé-
noménale cet automne,

Parmi les autres accessoires et garni-
tures, il eonwvient de mentionner les
alles dans toutes les formes mais, géné-
ralement et de préférence, dans les prix
élevés; il en est qqui se vendent aussi
cher que les plumes d'autruche,

Les plumes<coutean nuancées sont ége-
lement trés A la mode ainsi que les plu-
mes d'autruche a effet pendant; les plu-
mes Ospreys ne semblent étre portées
que sur les tuques et les bonmettes,

Les roses en velours et en sole de ton-
tes dimensions joueront un grand rdle
dans la garniture des chapeaux d'au-
tomne.

Quant aux ornements, ils sont rares et
consistent en quelques bandeaux en acler
terni. Les nuances préférées sont ies cou-
leurs Bordeaux ou Vin, le vieux rose, 'e
gris taupe, le vert empire et le vert
mousse,

M. Palmer ajoute qu'il se portera éga-
lement une certaine quantité de chapeaux
Ready-to-Wear surtout de prix relative.
ment élevé et dans la forme Sailor,

. *ox

La demande continue & &tre trds forte

pour les formes de chapeaux en chenille,
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Parmi les garnitures & lu mode pour
Puntomne, on remarque les galons de
chenille avee insertions de dentelles. On
lement les tulles et les
conché.

recommande

chiffons mélangés an velonrs

CHANGEMENT DE DATE

M. Louis Decelies, représentant, a
Montréal, de la maison D. McCall & Co,,
Ltd., nous informe que, contrairement a
I'annonce publiée d'autre part, cette mai-
son fera son ouverture des modes d'au-
tomne le 27 aoUt au lieu du 4 septembreo,

D’autres maisons ayant décidé de faire
leur ouverture le 27 aolt. la maison D.
McCall & Co., Ltd, commencera égale-
ment son exposition a la méme date et
la continuera les jours suivants,

o & Orkin, feront une ou
»des modes dautomne & Ottawa,

le 10 septembre,  Cette  onvertare qni
anra Hen dans les salles du Russe!l
v sous la divection de MM, R.
et R, Mathic

M. Frank Labelle, 1eg
son 8. F. MeKinnoo
retonr & Mont
placement de sy
modes sur la Rive Nord dn St-Laurent .
M. Labelle o en un sueeés tout partienlior
dans la vente des dentelles dont la mai-
son 8. F. McKinnon & Co a un assorti-
ment splendide,

Dionne

ntant la mai
est de

& Co, Ltd.

L'onverture des modes d'automse do
MM. 8. F. McKinnon & Co., Ltée, de
Montréal, aura len Jundi le 3 septembre
of fes jours suivants, A ecette occasion
la maison fera nne exposition remarqua
chapeanx-moddles francais, améri-
cuins et anglais et montrera toutes les
dernidres nouveantés en fait de garni-
tures de mode,

MM. D. MeCall Co., Ltd, tiendront
lenrs onvertures des modes d'automne A
Montréal, an No 112 de la yue St-Pierre,
sous la direction de M. Louis Decelles,
27 aoft, ainsi que le 3 septembre. 1ls ont
importe & cet effet un trés grand nomhre
anx modéles de Paris et de New-

L'ouverture des modes d'automne de
i Goulding & Sons, aura lien
septembre et jours sui-
. e MeGill, sous la Ai-
reetion de M. G, H. MeAllan. On verra &
cotte exposition les derni
moddles de is et de
que garnitures de s les plus
nouvelles, telles que velours, rabans, pln-
mes dautruche et de fantaisie, fleurs ot
ornements divers,
———

MM. Swift, Copland & Co., contrdlent
an Canada, 1o marque Royalty Hats, les
melllenrs chapeans de feutre mous of
durs fabriqués en Avgleterre. Ces cha
peaux réunissent & la fois les styles les
plus approuvés ef la meilleare qualité,
s sonut empaquetés de la fagon la plns
attrayante, trois dans chaque boite,

al,

S vovagears de MM, Swift, Copland
partiront sur Ia route vers la pre-

+ semaine de ptembre, avee des
lignes eomplétes de fourrnres ponr 1'qs-
sortiment, de casques et de chapeanx de
fentre,
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Le commerce de la ville de Montréyl
sera visité par M. Aubin, tandis que MM
Louson et MeGregor feront le reste de la
Provinee.

MM. Geo. D. Harper & Co. ont réuwnf,
en vue des expositions des modes d'an-
tomme, une collection splendide de ton-
tes les garnitures haute nouveauté ponr
le commerce de la saison prochaine ;
nous mentionnerons entre autres: les v.
lours couchés, les plumes “Rlondine”, les
plumes d'autruche, les ailes et toutes les
denasd@res nouveautés en fait de rubanz,

MM. Chaleyer & Oikin disposent d'un
assortiment trés complet*de plumes d'an
truche et de boas en plumes. Ces mar
chandises sont offertes & des prix trds
avantageux,

Nous avons remarqué chez MM. Goo.
D. Harper & Co., les Ready-to-Wear der
nier ire de New-York, le * Vesta Til-
ley™, ainsi que tous les modéles les plus
nouveaux des marchés américaing ot
francals,

Les voyagears de MM,  Debenham=
[Canada) Lad. partiront pour la priso
des commandes d'anton: e anssitdt apras
les ouvertures d'automne.

MM. Chaleyer & Orkin, nous informent
aqn'ils ont Vintention de falre une pro
midre on ire de modes en date da 27
aoft et, qn'a cette occasion, ils montro-
ront les derniers genres de  chapeaux
d'awtomne ainsi que les gancitnres les
plug nouvelles.

Soies du Japon

Nous r aux distes de
passuge & Montréal, lors des ouvertures
de modes d'automne, de visiter les sallos
de ventes de MM. Short, & Co., 219, Edi-
fice du Board of Trade, Elles ¥ trouv
ront un assortiment splendide de soferies
du Japon, dans les largeurs de 20, 27 ot
36 pouces, dans toutes les nuances ef )
des prix étonnants de bon marché,

Debenhams [Canada] Limited

L'ouverture des modes d'antomne 12
MM. Debenhams [Canada], Lid., qui an-
ra lieu le 3 septembre, sera un des évi-
nements marquants dans histoire dn
commerce des modes au Canada. La mal-
son qui a la réputation bien établie de
ne montrer aux ouvertures que des cha-
peanx strictement importés ot d'origine
absolument garantie s'est surpassée cotto
année et il sera donné aux modistes qui
visiteront cette exposition de voir les
merveilles les plus dispendieuses dos
grandes modistes de Paris.

La B. T. Mfg. Co., 14d. vient de lan-
cer une ligne nouvelle de corsets portant
le nom de la “Déesse”, Ces corsets d'une
qualité supérieure et d'une élégance su
réme sont offerts A des prix trds modé-

Les filateurs anglais qui visitent les
Etats-Unis eritiguent 1a faiblesse appa-
rente des constructions oi sont installées
les filures de ce pays, le placement
de la machinerie la plus pesante anx
Gtages supérienrs et celul de tous les m*-
tiers ailleurs qu'an rez-de-chanssée. Cette
pratigue est considérée comme contrairs
anx hons principes et A ce qui se fait
@’habitude en Angleterre,

La sitnation générale dans le commor-
ce de détail de Montréal d'aprés les rap
ports que nouas recevons et des  mar-
chands de gros ot des marchands de dé
tail, nous parait étre excellente,

Les malsons de gros nous disent que
les paiemerts ont ¢16 des plus régatiers
et que, selon eux, la situation est bien
meillex qu'elle ne Ta #é depuis 1
nombreuses années

Les commandes placées pour 'antomne
ont éé trés nombreases of le gros n'a
pas hésité a liveer ef méme & solliciter
des commandes d'une  eortaine  impor
tance, car és pea de comptes sont ar-
riépd

]
ticulidrement satisfaisant
principales:

17 A la prosperité générale dont jou't
tout le Canada;

29 La salson @'¢té, si chaude qu'elle
alt 6té, a @6 excellente pour les mar-
chands qui ont pi. grace & une longue
période de chaleur, vendre & hon prix
lenrs marchandises d'été.

2° A la disparition des timbres de
commeree.  Rien maintenant n'arrache
aux marchands leurs profits et i1 vons
semble qu'ils doivent une grande dettn
de reconnaissance anx hommes coura-
geux et dévouds, & la téte desquels so
trouvait M. J. O. Garean, qui ont réussi
A débarrasser le commeree de détail de
ce mal qui, & la longue, aurait certaine
ment consommé la ruine de tous les
marchands<étaillenrs,

Nous remarquons avee une vive satis-
faction qu'on ne parle pas cette année,
comme on le fuit d’habitude & cette sai
son, de faillites prochaines.  On ne voit an
cun point noir & 'horizon, ot tout nons pro-
met un antomne et un hiver excellents
au point de voe des affaires.

it attribuer cet état de choses par-
A trois canses

LA SITUATION DE L'INDUSTRIE TEX-
TILE A CHEMNITZ

Nous recevons d'Allemagne le rapport
suivant sur la sitnation des grands ma-
nufacturiers de produits textiles A Chem-
nitz:

La situation & Chemnitz est en ce mo-
ment excessivement favorable; il n'y a
pas de branche dans Vindustrie textile
ol les commardes n'alent 616 placéas
en abondance. Les Chemnitz-Maschine-
Manufactures sont en partie tellement
encombrées d'ordres qu'elles sont abso-
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GRAVENETTE DE PRIEST[EY
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LA PLUIE GLISSE COMME L EAU SUR LE DOS D'UN CANARD
(L EST ADMIS QUE C'EST LE MEILLEUR DRAP POUR LES VETEMENTS A L'EPREUVE DE LA PLUIE.

Il y a beaucoup d'imitations inférieures, mais le Marchand qui désire satisfaire ses
clients insistera pour avoir l'article Véritable.

LA CRAVENETTE DE PRIESTLEY

est mise & I'épreuve de la pluie par un Procédé Secret, et on peut l'avoir dans toutes
les nuances & la mode.

GREENSHIELDS LIMITED

GREENSHIELDS WESTERN LIMITED GREENSHIELDS & CO, LIMITED
Winnipeg, Man, M o N T R E A L Vancn:vﬂr, C. A,
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lument incapables d'ew aceepter nueun
nouveau, pour une longue période do
temps; presque toutes les faisons ont re
cu des commandes pour leurs spéeialité
pour plus d'un an. Les demandes faites
A lindustrie textile de Chemnitz sont ex
cessivement fortes, Les plus ancieones
manufactures méme ne se souviennent
pas d'avoir va une prospérité pareille et
I'épogque actuelle ne peut pas étre com-
parée & celle on le tarif McKinley mena-
cait de devenir loi ¢ ot on exportait
aux Etats-Unis tout ce qui pouvait étre
prét avant la mise en viguenr de ce ta-
rif. Les manufacturiers ne savent pas
commet faire pour servir leurs clients
et sont dans une situation embarrassante
paree que, dans bien des cas, il leur est
absolument impossible d'accepter de nou
veaux ordres. Ce n'est pas une situation
agréable pour les manufacturiers, ear,
dune part, ils ne sont que trop anxieux
de conserver leurs relations avee leurs
waeiens clients et d'autre part, il ne lew,
sert de rien, et cela les mettrait dans
T'emba d'accepter des ecommandes
qu'lls ne voient pas la possibilité de rem-
plir, tout an moins & I'époque fixée. 11
¥ 4 trois mois, les acheteurs de bonne-
terie ne voulalent pas payer les prix les
plus élevés et il était absolument impos-
sible aux manufacturiers d'obtenir de
meilleures cotes.  Anjourd’hui, on pai:
n'importe quel prix pour un grand nom-
bre d'articles, pourva que les marchandi-
ses solent livrées dans un temps raisoo-
nable. La plus grande excitation rdégne
parmi les manufacturiers de gants, | 3
qu'ils ont & faire face anx demandes 5
plus fortes ot qu'ils ne savent pas com-
ment faire pour produire les marchanit
ses. Tout le matériel qui existait en
stock, sole, taffetas, ou tout antre tissu,
a 6té coupt pour en faire des gants long
et a été vendu. Les acheteurs arrachent
des mains des ma afacturiers tout ee qui
€3t prét,

Beaucoup de manufacturiers ne savent
pas comment faire faire leurs marchan-
cises, ce qui est la chose la plus diffi-
cue, car il y a une grande rareté d'ou
vriers expérimentés, spéeialement e
couturiers, et les salaires payés pour .a
covture et la pigire sont plus élevés que
ceux qui alent jamails €16 payés an mo-
ment on Ulndustrie textile était la plus
florissunte,

Inutile de dire que la situation actuelle
du marché des produits textiles, tels
qu'ils gont fabriqués ici, n'a jamals 614
ce qu'elle est maictenant et quels quo
solent les journaux quotidiens que vons
lisiez, vous voyez de nombreuses annon-
ces demandant des couturiers, des cou-
peurs et des ouvriers de toute sorto,
Chaque journal contient des pages plel-
nes de semblables annonces, ce qui in-
dique que les affaires doivent étre a leur
maximum. Toutefols, ces anvonces sont
pour ainsi dire des cssais dézesprés de
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la part des manufacturiers, car il y a
trés peu d'espoir pov ~ eux de trouver des
ouvriers par ce moyen. En tous cas, les
cuvriers inexpérimentés sont inutiles aux
manufacturiers et c'est aussi la raison
pour laquelle de si nombreuses machines
ne font rien, car il est impossible 4o
trouver un nombre suffisant d'ouvriers
pour les faire marcher et, s'il arrivaii,
pour wie raison ou pour une autre, que
d'anciens ouvriers quittent leur position,
ils n'attendraient pas trds longtemps
pour trouver une nouvelle place. Par
tout o fls s'adressent, ils sont imméd!-
atement recus et obtiennent en toute
probabilité un salaire bien meilleur qu2
celui qu'ils avalest dans lewr ancienne
situation,

Les affaires sont bonnes en ce mo-
ment, et les manufacturiers peuvent étre
satisfaits de l'augmentation des prix ;
en réalité, il était temps q0'un change-
ment et leu. Les affaires ont été ac-
tives sans interruption pecdant les deux
derniéres années, mais les profits étaient
trés faibles; un petit nombre seulement
de fabricants de spécialités, particulidre-
ment d'articles de fantaisie, falsaient des
profits mellleurs, mais 1a plus grande
partie des malsons d'exportation de-
valent se contexter d'un profit trés fal-
be. 81 était possible de former ua
trust comme on en a fait dans d'autres
parties du pays et dans d'autres commer-
ces, pour forcer les manufacturiers & we
pas vendre dans certaines limites! mais
cela est absolument impossible lel. D'a-
hord, les manufacturiers sont trop nom-
breux pour les réunir sous une méme
dircetion.  Uny bon nombre de maisons
Wexportation obtiennent & erédit leurs
marchandises des petits manufacturiers
appelés “facteurs” parce que ces petita
manufacturiers se sont établis grace A
©ces maisons et continuent & étre en re-
lations personnelles avee elles. Les tein-
turiers et les appréteurs offrent aussi de
lorgs erédits et nombre de petites mal-
sons, par des transactions judic'euses,
y vent souvent leurs rentrées plus tot
qu'elles n'ont A& faire des paiements 2
leurs fabricants, Jusqu'lel, ces petites
maisons  d'exportation  vendaient frs.
quemment lears marchandises avec 2 on
3 p.oe de profit seulement, parce que si
elles avaient voulu vendre au prix du
marché, elles m'auralent pas obtenu de
commandes et auraient ainsi ruiné 1=
commerce des plus grandes maisons d'ex-
portation qui munufacturent elles-mémes,
Ces petites maisons, bien entendu, pen-
vent faire leurs affaires de cette maniére
&l le commerce est bon, mais elles ne 12
peuvent pas si le commerce est dans la
gitnatio on i1 se trouve anjourd’hul. Les
petits manufacturiers ou facteurs obtien-
nent tons les prix qu'ils demandent et au
comptant, pour des marchandises prétes
a #re livrées. Ceux qui ne peuvent pas
payer comptant ne peuvent obtenir de li-

vralsons ou bien, ils doivent payer des
prix si élevés qu'il est inutile d'en par
ler. 11 en résulte que beaucoup de petits
manufacturiers ne peuvent pas continuer
la lutte contre les grandes maisons d'ex
portation et ainsi les affaires se font sur
une base solide. La preuve en est que les
acheteurs sont obligés de payer aujour-
d’hui les prix les plus élevés.

11 y a six mois, les acheteurs représen-
talent sous les plus sombres couleurs les
perspectives d'affaires pour l'avenir, i
les facturiers i A haus-
ser leurs prix aun-deld des soidisant limi-
tes. 1ls avalent coutume d'effrayer les
manufacturiers par la perspective que les
manufacturiers américains, dans ce cas,
s'empareraient de tout le commerce et
que les exportations aux BEtats-Unis se
réduiraient & néant. C'est exactement le
contraire qui est arrivé; chaque dou-
zaine d'articles préte est vendue et de
nombrenx manufacturiers sont oblighs
de refuser des commandes parce qu'il
leur est simplement impossible de pro-
duire les marchandises. Ce n'est pas
senlement les prix trés élevés du fil et
les salaires exorbitants qui ont détermi-
né les prix de nos marchés, mais aussi !
demande énorme. 8'il y a une forte le-
mande pour un certain article et un dé-
fieit dans la production, tout prix d
dé est payé aussitot afin d'obtenir les
marchandises. Ceel ressort surtout da
fait que les achetenrs paient 1v0 p. c. de
plus pour les gants longs en sole. 8'ila
pouvaient s'en procurer aflleurs ou si
leur argent ne leur rentrait pas avec in
fort profit, ils ne ferailent pas cela.

Toutefols, il ne faut pas se figurer que
c'est le manufacturier seul qui profite de
l'avance des prix; il s'en faut de beaun-
coup. Les prix du fil ont augmenté et
sont en hausse constante. Les manufae-
turiers ont & payer des salaires trés élo-
vés et dans bien des cas, A payer des
prix supplémentaires pour faire faire
leurs marchandises, de manidre & faire
plus vite leurs livraisons & leurs clients.
Les achete & se méfi des
offres faites & bas prix et craignent de n2
pas obtenir livraison des marchandises ;
cela se comprend assez blen parce que
les manufacturiers qui offrent des prix
Das sont incapables de faire plus tard les
livraisons. Combien de temps durera le
présent état de choses, personne ne peut
le dire. Toutefois, tant qu'il n’y aura pas
abondance d'ouvriers, on ne pourra pas
s'attendre & un changement et méme unc
1écolte de coton de premier ordre et un2
réduction dans les prix du fil ne peuvent
pas influencer le marché des produits
textiles.

8i on désire représenter la situation en
quelques mots, on n'a qu'a dire simple-
ment qu'on ne peut plus obtenir de mar-
chardises, soit en bonneterie, soit eon
gants et principalement en gants. Des
stocks, il n'y en a pas. La production
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AMODERN GOLUSSUS

M.le MARCHAND-Les teintes d'automne pour les Cravates commencent 4 se montrer et quand nous vous
prévenons que les * NUANCES VIN " seront parmi les principales, vous pouvez en étre slir ; mais ce n'est plus
dans 1’ i ps ou deux on au plus trois nuances de * ROUGE " étaient jugées suffisantes. Mainte
nant, nous partons de cette riche nuance foncée de ** PORT " et nous passons tout droit par neufnuances Vin
différentes pour arriver au Chiantibrillant, éclatant. Permettez-nous de vous suggérer ‘idée d'un étalage de
vitrine bien gradué, avec des cartes attrayantes que nous vous fournirons.
N'hésitez pas A mettre en stock les nuances Vin. Votre dévoué, TO6.
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est vendue pour une, longne période de
temps et si dautres commandes sont ace
ceptéos, elles 1o des manufae

tur

sont par
vé une partie de lenr

rs qui ont 14

produetion pour leurs anciocs elents,
Duns les gants Jongs pour 1'été prochain
toute douzaine qui peut étre  produit:

est vendue, on ne pent e procurer nulle

part des gunts on sole d'un genre guel-

congie. L'anxiété ponr obtenir des ma
chandises est sl (o
sots proposent déjadenrs commandes ponr
Phiver 1907 sar lu base des marchandises
ont acheties poar Phiver
les ma

e quelgques mag

quele préed
dent es cssaient de
pufacturiors @ offrir des  échantillons
pour Vhiver prochuin, ce que toutefols
les manufacturiers doivent refuser et ne
falre, paree que le risque
en répondant d'wa
sl @loigndée est 1es

ponsser

peuavent
quils econrent
riel pour une époque
grand; les manuafeturiers n'alment pas
sengager spienlation dang-

pars

maté

dans cotte

reuse.

LA E. T. MFG. CO, LTD.

1y actuellement quarantecing mal-
sons de détail duns le commeree des noy
veatés qui =ont actionnabres de la B, T.
Mfg. Co. lad, Cette
vérité, co quil ¥
compagnles mutuelles,

L capital ost de $125.000 sur lesque's
$80000 ont @16 souserits o, pinsi que
nous Vavons dit, par des marchands qni
sont pur consiquent intéressés & passor
leurs ordres & ln B, T, Mfg, Co.

Actuellement on peat compler sur us

compagnie est, @
mienx en fait do

it e

dividende de 64 10 poes, mads Tes perspes
tives ponr Vavenir sont beancoup plns
briftantes of tout fait prévoir des dividen

des beanceoup considérables.
Parmi
toms i

s
les directeurs, nons relevons des
commerce o
radien, tels gque conx de MM. A, O. M»
vin, J. O, Garean, 0. Lemire, Letendre
Normandin, Dabrule, ete, ete,

L BT, Mfg. Co. o actuellement 7
voyageurs qui placent ses produits daas
tout le
Winnip ot a
Greenshiclds,

noconnus dans e

Cunada et elle est repré
Vincouver par MM

M. R. E. Broek, gérant de lu W. R

Brock Co., Ltd., de Montréal,
que les affaires ont été

nous avise
trés satisfaisan-

Les ventes
1

tes pendant le mois de juillet,
ont été hien dans e
commerce e dans celuf dn
8. Les cholenrs trés fortes que nous
avons enes ayant en pour effet d'activer
les ventes,

trés fortes, anssi

détadl que

Les marchundizses

mrrentées, telles que
les cotonmades, les soleries ont @16 trdg
en demande

in co qni

pour les rassortiments.
coneerne  los
pour  'antomne,
porté

commandes
1 demande
sur les sous-vétements, les articles

a surtont
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de fantaisie, tels que les mousselines
sulsges et les broderies suisses.

Les palements sont trés satisfaisants
et Ton s'attend & avoir we excellente
saison dautomne.

M. J. A, Racine, de MM. A, Racine et
Cle, nous avise que les affuires sont tou-
Jours trés actives. 1l s'est expédié tout
pour les besoins du com-
s d'wutomne, de fortes quantités de
etements, d'étoffes & robes, de flan
nellettes, de  convertes, ele, ete,  Les
prix continuent & étre trés fermes et les
padements satisfalsants,

dorniéreme o,
e

- . -

MM. Brophy, Cains, Ltd., constatent
une excellente demande pour toutes les
marchandises courantes, telles que les
N mellettes, of wrapperettes, les sous-
vélements et les étoffes & robes.

Les prix continuent & étre trés fermes
ot les paiements sont satisfaisants,

MM, Greesshilds, Limited, nous avi-
sent que les apparences pour le commer-
ce dantomue continuent a étre
lente

En ce qui concerne les ordres pour i
vraison immédiate, il y a une acealmio
momentande due & ce que la plupart des
voyugeurs de la maison  sont  uetuelle-
ment en vacances,

Les paiemocts sont bons.

excd-

M. 8. Harris, de MM. L. Hirshson, qui
arrive dAngleterre, nons dit que tous les
marchés anglais dans la marchandise s¢
che sont fermes, sans exception ancunc,
1 est méme trés difficile de placer des
commandes chez les manufacturiers qui
dprouvent méme de grandes diffienltés 2
rempliv lears contrats,

M. J. H. Roch, de MM. Roch, Prévost
et Cie, est tout fraichement arvivé d'En-
rope aprés avoir passé deux mois sur les
murchés britunniques des lainages, des
tulles ot des cotons, Voicl, en substance,
ce qu'il a bien vouln communiquer au re-
présentant de “Tissus & Nouveautés".

Les manufacturiers de la Grande-Bre-
tagne sont ‘ous trés occupés et regol-
vent plus de commandes qu'ils n'en peu-
vent exéenter; cette remarque s'appligne
an marché des lainages aussi bien qu'a
ceux des toiles et des cotons,

En ce qui concerne plus partienliére
mert le marché des lainages, les prix
sont trés élevés pur suite de la faible pro-
duction des laines brutes dans les der-
niéres années et aussi parce qu'il y a
maintenant pour les lainages une de
mande active du Japon et de la Chine
dont les populations autrefois ne shabil-

luient gudre qu'avec des vétements de co-
ton. Pour ces raisons, les prix des laina-
gos resteront fermes an moins jusqu'en
mai 1907, méme 8’1l survenait une baisse
dans les cours des laines brutes, car les
manufacturiers ont des contrats en vole
d'exéention qui les  oceuperont  jusqu'd
cette date.

La demande en lainages du privdemps
pour habillements pour hommes a prin-
cipalement porté sur les tweeds de fan-
taigie ainsi gue sur les serges bleunes el
noires,

On remarque également pour le prin-
temps 1907 une forte augmentation dans
la demande des tweeds facon homespun
pour costumes de dame; ces tissus sont
duns les genres de fantaisie et dans les
nuances trés claires.

Le marché anglais des cotonnades est
des plus ferme par suite du mangue pres-
que complet de stocks de réserve,

Quant & la toile, elle est excessivement
chére duns les centres manufacturiers
de I'Irlande; 11 est des qualités que T'on
ne peut acheter par suite de leurs prix
€levés; les toiles de foin ou “grass-
cloths” reatrent dans cette catégorie,

MM. L. Hirshsou & Co, acheteurs et
vendenrs de jobs, viennent de déména-
ger au No 4, Dollard Lane, dans 1'édifice
faisant le coin de la rue No'‘re-Dame, en
rnrv de la rue Ste-Héldne,

s seront ¢
installés a 'époque on p.n.lnu - 'I‘hmuu
& Nouveantés”.  Les marchands-étafl-
leurs trouveront chez cux les dernidres
nouveautés importées en fait de mar-
chandises  sdéches  pour le  commerce
dautomne et d'hiver, .

M. J. D. Brodeur rapporte une bonne
demande pour les articles de fantaisie
tels que les peignes avee montures, les
collets de fantaisie pour dames, les sac-
coches & main avee poignée a Varridre,
ete,

M. Brodeur a également toutes les 1
gnes courantes en fait de boutons e
sole, de rubans, de taffetas, de satin Du-
chesse et de dentelles valenciennes. wes
sulles de ventes de M. Brodeur sont si-
tuées an No 123 de la Batisse Corestine.

M. Jos. Rousseau, représentant MM.
Brophy Cains, Ltd, est de retour a
Montréal, aprés avoir visité Québec o
les prineipales villes de ce distriet. M.
Roussean repartira pour son territoirce
dans quelques jours avee un assortiment
complet des derniéres nouveautés ponr
le commerce du prictemps,

.

Un journal commercial ayant une ré-
elle influence est précieux pour les an-
noncenrs, parce qu'il atteint les hommes
quand ils pensent aux choses qui oceu-
pent la plus grande partie de leur temps
—celles qui concernent le commerce oi
ils gagnent de l'argent. 11 les atteint
quand toutes lenrs pensées sont concen-
trées sur lenrs affaires; ce journal est
done considéré & juste tiire comme une
des formes les plus profitables de publi-
cité.~[Printer's Ink.]
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Irade MNMarg

Au mois de Mai dernier, quatre grands magasins de
Toronto avaient un fort stock de lignes Pen-Angle en
pesanteurs d’Eté,

En Juillet, les quatre magasins anongaient largement
des ventes de liquidation pour cause d'inventaire,

Notre homme chargé de la publicité inspecta les stocks
de sous-vétements des quatre magasins, quand ces ventes
commencérent,

Aucun des quatre n’avait une demi-douzaine de véte-
ments Pen-Angle & mettre dans la grande vente de Juillet !

MORALE : Le Public Sait ce qu'est la Valeur,

Le public qui fait affaires avec vous vous tiendra occupé
par ses commandes de

SOUS-VETEMENTS
IRRETRECISSABLES
PEN-ANGLE

Ils se vendent d’abord parce que nous vous aidons 2 les
vendre. Ils se vendent de nouveau et encore parce que la
valeur est dans chaque vétement qui porte cette marque.

Laissez n’importe quel voyageur d’une bonne maison
vous montrer ces lignes,

Irade Narg

The Penman’ Manufacturing Co., Limited
Paris, Canada.
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M. W. T. Miller, président de MM. Mil-
ler Bros. Co., lad,,
te demande pour les faux-cols en cellu-
loid. le seul contretemps que Yon
éprouve actuellement, c'est la diffienlté
de se procurer la main-d'oeuvre néeces
saire.

Les palements sont satisfaisants

* % *

M. W, M. Graham qui occupait nee po-
sition importante dans le département
des merceries pour hommes de la W, R
Brock Co., Litd., de Montréal, ayant pris
une position dans une maison de Toron-
1o, a été remplacd par M. J. F. Burkee
qui a été pendant plusieurs années égals-
ment dans ce département

* w

M. A. F. Revol, de MM. Perrin Fréres
et Cie, qui est tout récemment revenu
d'un voyage d'affaires en Burope, nous
dit gue, selon toutes les apparence
marché de la ganterie de peau a atteint
la limite des prix, ¢'esta<dire que les prix
pour les livraisons d'automne et du prin-
temps 1907 n'augmenteront pas; les ma
nufacturiers importants ont en mal's nn
stock suffisant de peaux pour répondr:
aux hesoins de leur fabrication.

M. Revol nous dit également qu'il y a
maintenant une quantité suffisante de
gants longs pour suffire & la demande,
mais que les prix e sont trés fermes of
ne changeront certalnement pas avant
une année. La demande inusitée gl
s'est produite pour les gants de fil de
sole ont eu pour effet d'empécher dau-
tres avances de prix sur les gants de
peau,

La situation des gants longs en fil et
e sole € particulidrement intéressan
te; il paraitrait qu'd 'heure actuelle @1
est impossible de placer des commandes
pour ces articles. Les manufacturiers so
bornent & protéger leurs clients de vieille
date; tout ceci fait prévoir que ces gants
seront excessivement rares le printemps
prochain. M. Revol ajoute que presqu
toutes les toflettes en Burope ont des
manches courtes et que cette mode sera
encore en faveur aunée prochalue.

LR )

rapporte une excellen

MM. Short & Co. noas avisent que les
affaires sont satisfaisantes. 11y a wie
bonne demande pour tous les articles do
fantaisie du Japon, telles que les soie
rles, les paniers en osier, les hrosses &
dents, & habits, ete., ete.

Les prix sont trés fermes surtout pour
les soieries,

. * »
M. E. O. Barette, nous dit que, com-
trairement aux années précédentes, les
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affaires n'ort pour ainsi dire pas ralenti
pendant les mois de juillet et d'aoft. A
part dos demandes pour le rassortiment
les commandes pour 'automne sont ex-
cellentes et portent principa’ement sur

les eravates Derby assez large. confec:
tionnées en Velours«Chiffon, en Popeiine
Jaequard, en sole Flora, en Popeline Rip
ple et ce dans les nuances ronges et con
Teurs vin,

MM. E. O. Barette et Cie nous disent
quil est important de rappeler aux mar-
chands de placer leurs commandes 4
cravates et de bretelles pour 'automne
de trés bonne heure, va que la demande
est telle qu'il gera difficile de faire Ae
promptes livraisons

Victor

Dernier modele de faux-col en celln-
loid. Hautear, devant 112 pouce;
rigre, 114 pouc brigué par The Mi!
ler Bros. Co., Ltd., de Montréal, d’aprés
les styles américains les plus récents
Eu vente dans toutes les maisons de
gros,

La vogue des bretelles Bull Terrier d
la Dominion Suspender Co. s'annonce
ant étre trés forte cet autom

eurs de nos principaux merciers
ont déjh exposé des vitries entiérement
garnies de ces bretelles. Nous eiterons
entre autres MM. Brennan Bros., rue Ste
Catherine; C. Vallée et Cle, rue Notre-
Dame Ouest; M. R. A. Girard, rue St
Laurent; ete, ete. MM, E. 0. Barette
Cle, Temple Bullding, Montréal, font des
concessions spéeialés en fait de matidres
dannonce aux marchands qui voudraiet
décorer lenrs vitrines avee les célébres
bretelles Bull Terrie

Demandez cette liste des vins

M. E. O. Burette et Cie, les représen-
tants de la Niagara Neckwear Co., Ltd
viennent de recevoir une eolleetion con.-
pldte de cravates en sole brodée dans 14
conleur “Rouge Bordeaux”. La collection
qui comprend 12 nuaces diverses a 614
appelée avee heaucoup d'a propos la liste
des vins,

M. E. O. Barette, représentant dans la
Province de Québee, la Niagara Neel-
wear Co. et la Dominion Suspender Co,
visite le commerce de Montréal avee 1'as-
sortiment pour l'automne,

M. Geo. Giroux, de MM. E. O. Barett~
et Cle, vient de partir pour un voyage
dans la vallée de 1'Ottawa, avee un as
sortimert rumph-l de cravates et de hre
telles pour la saison d'aoutomne.

L'élastique a supplanté, jusqu'd un cer-
tain point, la ficelle et la corde dans les
magasing; mals une des objections faites
a I'emploi.de I'élastique, c'est qu'il ne so
préte pas, comme la ficelle de fantaisie,
a4 la confection de paquets attrayants.
Pour remédier & cette défectuosité, on a
récemment mis sur le marché des élas-
tiques de couleurs trés artistiques, qui
font un tout aussi bel effet que n'importa
quelle ficelle de fantaisie. Ces élastiques
sont de couleurs et de moddles variée ;
leur effet est obtenu en gronde partie
par des rayures de différentes couleurs,

M. 0. Létourneau, de MM. A. McDou-
gall & Co, nous dit que les affaires con-
tinuent & étre satisfaisantes. Les grandes
chaleurs ont en pour effet d'augmenter
les commandes de rassortiment. Les
¢ | pour 1 sont égalo-
ment satisfalsantes.

D'aprés les dernidres nouvelles du mar-
ché anglais, les prix sont excessivement
fermes et sans aucune apparence de fai-
blesse  prochaine. Les palements sont
consldérés  comme satisfalsants  pour
cotte époque de 'année,

. * @

M. J. A. Bernier, de MM. C. X.
Tranchemontagne et Cie, rapporte que
la prise des commandes pour la salson
d'automne a été des plus satisfaisantes et
qu'actuellement on proceéde & la livral-
son des ordres.

Les voyageurs partiront incessamment
pour prendre les ordres pour le prin-
temps prochain. Les prix continuent A
étre trés fermes et les palements soat
réguliers.

Les voyageurs de MM. A. McDougall
& Co., partiront en tournées d'affaires
vers le ler septembre, avec un assorti-
ment complet de lalnages haute nou-
veauté pour le commerce du printemps.
Nous recommandons I'examen attentif de
lenrs échantillons,

—

Nous ne saurions trop recommander aux
Marchands-Tailleurs  d'examiner avec
soin les échantillons de lainages pour le
printemps prochain qui leur seront pré
sentés par les représentants de la mai-
son C. X. Tranchemontagne et Cie, Ces
échantillons représentant ce qu'il y a de
plus nouvean sur les marchés anglais o
Gcossals et ont cholsis personnellement
par MM. C. X, Tranchemontagne et J, A.
Bernier, les deux propriétaires de la fir-
me, au cours de leur récent voyage en
Europe,

CSOIE
Wf;

p—

M. W. R. Moreland, de la China &
Japan 8ilk Co., nous dit que le marchd
japonais de la solerie est des plus ferme,

La demande pour les articles de fan-
talsie est satisfaisante et porte sur les
objets en laque et en  antimoine i les
paniers de genres divers en osier ge ve -
dent également bie,

- . -

Un des acheteurs d'une malson de gros
de Montréal qui revient d'Europe nous
dit que, sur le marché de Londres, les
soleries francaises sont presque com-
plétement remplacées par les solerles
italiennes venant de manufactures si-
tuées en Lombardie aux environe de Mi-
lan et du Lac de Come.




TISSUS ET NOUVEAUTES ) 87

&N%%hﬁtﬁ%%hbwwwb%nwwwtwmmw“w%

Satson d'Hutomne

Nous avons tout ce qui est nécessaire pour le commerce de
Nouveautés, et sommes en position d’exécuter, dans
le plus court délai, toute commande qui
nous serait confice.

Jpécialités »
Etoffes &4 Robes Etoffes A4 Manteaux ‘%@
a

Sous-Vétements pour Dames.
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Articles pour fommes:

Camisoles et Calecons,

- =3

Chemises en Tricot,

LA AL AL AL AL

Tweeds Ecossais, Francais et Cana-
diens,

Draps,

Serges et Vicunas “SPHINX"”
Beavers,

Meltons,

Friezes.

P. Garneau, Fils & Cie, Quebec.

577 TEMPLE B'LD'G, MONTREAL.
165 CORDOVA ST. W., VANCOUVER,
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Les moulins de coton canadiens pu-
blieront leurs prix pour le printemps
prochain dans la premidre semaine o
septembre. 11 ¥ aura sans cal doute des
avances de prix, quoigue les manufactu
riers canadiens fassent tout leur possib!
pour vendre les lignes courantes a des
prix abordables afin d'empécher les mai-

sons de gros de s'approvisionner en Eu
rope.
L

Le marché anglais des cotonnades est
des plus ferme, méme aprés avance de
10 p. ¢. qui vient de se produire. Daprds
les apparences actuelles, 1l est pea pro
bable que les malsons de gros canadien-
nes placeront beancoup de commandes
en Burope, & cause des hauts prix qui
régnent actuellement sur les marchés
européens,

. e

M. J. N. Duhamel, chef du départe-
ment des toiles de MM. Greenshields,
Limited, est arrivé d'Europe an eomme:
cement du mois d'aoit. M. Duhamel nous
dit que les marchés européens des toiles
sont des plus fermes et que sur plusieurs
lignes méme il y a de fortes tendances A
la hausse.

D'aprés I« 5 y.||.|mn.‘ des ucheteurs en-
ropéens des maisons canadiennes, il ¥y 1
une avance sérieuse sur les tapis, L'a-
vance varie de 712 4 25 p. ¢. On nous
cite une ligne de tapis Tapes veodue
encore tout derniérement a 1-2¢. la
verge, et pour laquelle on de m.nuh main-
tenant 35 cents par verge.

* * @

MM. Daly & Morin nous informent que
les affaires pour l'automue sont parti-
culierement satisfaisantes, la demande
ayant €té bheancoup plus forte que d'ha-
bitude.

Les prix des blinds et des toilez a
chassis sont des plus fermes par suite de
la grande fermeté de toutes les matier:
premiéres,

L

MM. Geo. H. Hees, Son & Co. rappor-
tent que les affaires sont excellentes ;
la demande pour Tautomne porte en
grande partie sur les rideanx en damas
el sur ceux en net,

Les prix sont trés fermes: et il ya
méme quelques angmentations sur cer-
taines lignes de rideaux en damas,

Les paiements sont réguliers.
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MM. A. Racine et Cie offrent actuelle-
ment & des prix trés avantageux, un
splendide assortiment de cretonnes pous
ameublements ¢t de rideaux pour l'au-
tomne.

—M. Geo. L. Cains, de MM. Green-
shields, Limited, qui est actuellement en
Burope, sera de retour & Montréal vers
le milien du mois de septembre.

M. J. P, Copland, de Swift, Copland
& Co.,, Montréal, est de retour d'un voy-
age de denx mois en Angleterre ot dans
lu marchés continentanx. M. Copland

sfait de ce voyage bienfaisant pour
santé, rapporte que les marchés des
X sont trés actifs alosi que ceux
quettes ot des chapeaux de paille
vanees marquées sur tous les ma-
1x & chapeaux n'ont pas affecté les
commandes. Au sujet des genres de cha-
peaux durs pour l'antomne, M. Copland
considére que les formes ordinaives en
noir tiendront la téte.

“M. A. MecDougull, chef de impor-
tante maison de lainages du méme nom,
est tont dernidgrement arrivé & Montréal,
de retour d'un voyage en Burope.

—M. B. B. Cronin, vice-président de 1a
W. R. Brock Company, est en Angle-
terre en ce moment,

M. E. B. Greenshields, chef de la
maison du méme nom, passe une partie
de Ta saison d'été & Cacouna.

—M. George Milligan, un des direc-
tenrs de Debenham & Company, Londres,
passe qnn lque wnuu- an Canada, pour son
s. 11 revient d'un
t est enthousiasmé
cloppement pris par les provinces
de T'Ounest.

—M. James Ramsey, de la maison Per-
rin Fréres et Cie, partira vers le ler
septembre pour wy voyage d'affaires en
Europe.

~M. 8. Harrls, de L. Hirshson & Co.,
Montréal, est revenu d'uay voyage de six
semaines dans les centres Buropéens. M.
Harris, parti + le Empress of Britain,
est revenu sur le Lucania par New-York.
Il est enchanté des perspectives pour
I'antomne, car il a choisi beaucoup do
bonnes valeurs en falt de nouveautés, sur
des marchés ol la demande en général
excide l'offre.

—M. J. F. Hughes, vopageur de
China & Japan Silk Co., vient de partir
pour une towrnée dans la vallée de 1'0t-

. Geo. . Fraser, de MM. Green-
shl»-l«h Limited, tira pour I'Europe
vers la fin du mois d'aoit afin d'y sur-
veiller les achats du printemps pour sa
maison.

—M. W. J. Daly, de MM. Daly & Mo-
rin, vient de faire un voyage d'affaires
A Québec.

—M. T. P. Williams, chef du départe-
ment des tapis de la maison Greenshields

td., est de retour & Montréal aprés un
ge e) Europe,

~—M. Sydney Harris, gérant de MM. L.
Hirshson & Co,, est de retour & Mont-

réal depuls les premiers jours de ce mols
aprés avoir passé plus de deux mols en
Angleterre.

—M. H.F.Révol, gérant de la maison
Perrin Fréres et Cie, est de retour &
Montréal aprés une absence de six se-
maines passées dans les principaux cen-
tres de la ganterie en Europe.

—M. Jos. Lortie, représentant de la
maison A. McDougall & Co., est de re-
tour & Québec aprés un voyage d'affaires
dans la Gaspésie.

—M. A. R. Wilson, chef du départe-
ment de la publicité de MM. Green-
shields, Ltd., est de retour & Montréa
aprés avoir passé quelques semaines de
vacances aux environs de Chateauguay.

~M. Wm, Alexander, gérant de MM, S.
F. McKinnon & Co., Ltd, de Montréal,
est de retour dans cette ville, aprés avoir
fait une villégiature de quelques semai-
nes & Niagara-onthe-Lake.

—M. C. Reid, de MM, 8. F. McKinnon
& Co., Lad,, de Montréal, vient de passer
plusieurs semaines de vacances a Centre
Island prés de Toronto.

—M. Alphonse Racine passe la salson
des villégiatures & Chateauguay.

—M. C. X. Tranchemontagne est 42
retour & Montréal depuis quelques jours,
aprés avolr passé trois mois en Europe,
pendant lesquels il a visité la Grand»-
Bretagne, la France, I'Italie, la Belgique
et la Hollande.

—{Yest avec plaisir que nous appre
rons que M. Hector Racine est complé-
tement rétabli des suites de sa récente
maladie et qu'a partir du ler septembre
il reprendra ses occupations régulidres.

—M. D. Nadeau, autrefois voyageur
pour MM, C. X. Tranchemontagne et Cie,
vient d'entrer chez MM. Finley Smith
& Co.

—M. W. L. Doran, directeur-gérant de
la Niagara Neckwear Co., Litd., et de la
Dominion Suspender Co. était de passage
a4 Montréal, au commencement du mols
d'aont.

—M. Louis Decelles, représentant MM,
D. MeCall, 1ad., vient de passer une se-
maine & Toronto.

—M. G. H. McAllan, gérant de la sue-
cursale de MM. G. Goulding Sons, 2
Montréal, est de retour d'un voyage i
Toronto.

—M. H. Duverger, gérant de la mal-
son Geo. H. Hees, Son & Co., & Mont-
réal, vient de passer en compagnie de sa
famille ure quinzaine de jours au Lac
Muskoka.

—M. J. A. Bernier, de MM. C. X.
Tranchemontagne et Cie, vient de faire
un excellent voyage d'affaires 4 Rich-
mond et & Arthabaska.

—M. James Brophy, de la maison Bro-
phy Cains, Ltd., a passé une semaine A
Québec, au début du mois d'aoft.

~M. Burton Dixon visite le commerce
de détail dans les intéréts de MM. Bhort
& Co.

—M. W. Kearney, représentant MM.
C. X. Tranchemontagne et Cie, est de re-
tour & Montréal, aprés un voyage dacs
les Cantons de 1'Est.

—M. J. H. Palmer, acheteur européen
de MM. Debenhams [Canada), Ltd., est
de retour & Montréal, aprds un voyage
d'achats en Europe.

—M. Gustave Barette, de 1a maison %
O. Barette et Cle, visite actuellement les
Cantons de 1'Est, avec un assortiment
complet de nouveautés en cravates pour
T'automme,
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Oporto Notre Assortiment d’Automne est
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—M. 8. Haas, de MM. Geo. H. Hees,
Son & Co., de Toronto, a &1é de ¢
4 Montréal, au commencement du moiz
d'aont,

—M. A. Morin, de MM. Dualy & Morin,
a fait an commencement du mois un voy
age d'agrément en Gaspésie.

—M. J. Duly, de MM. Daly & Morin, a
tout dernidrement fait un voyage d'afful
res & Québec,

—M. Fred. L. Cains, a passé la pro-
midre semaine du mois d'aodt & Ottaws

—M. Arthur Trépannier, représentant
MM. Geo. H. Heos, Son & Co., voyag
actuellement dans Montréal, pour pren-
dre les commandes de placements d'an
tomne.

Ames-Holden Limited

Les lettres-patentes ont été accordées
A Ames-Holden Limited, dont la prinei-
pale place d'affaires est & Montréal. |
capital est de $2.500,000 réparti en
000 actions de $100 chacune. Les com-
mercants incorporés sont: James Red
mond, manufacturier; Herbert B, Ames,
M. P, Arthur R. Holden, Avocat de¢ Mont-
réal; Rufus C. Holden, Trésorier et Wm,
A, Matley, Secrétaire, de Westmount. Lo
but de la Compagnie est la masufacture
des chaussures en cuir et en eaoutchone
elle se propose aussi de manufacturer,
acheter, importer, vendre et commercer
sur le cuir, le caoutchoue, tous leurs pro-
duits et toutes les marchandises, ingré
dients et composés ayant une relation
quelconque avee ces marchandises ; de
faire des affaires générales de tannerie,
de manufacturer, acheter, vendre, louer
A bail, importer, expédier et commerce:
sur des machines de toutes espéces,
ayant rapport avee la fabrication des
chaussures, clagues, semelles, formes et
toutes sortes de chaussures en euir, ca-
outchoue, feutre et drap: de manufactu-
rer, acheter, vendre, importer, e ;
commercer dans toutes sortes de ¢
polis, vernis, attaches pour chaussures,
ele,

Le “Delineator” pour le mois de sept.

Le numéro du “ Delineator” pour le
mois de septembre est rempli de chosas
bonnes & lire pour tout le monde. L
femme élégante sera trés intéressé
le contenu des pombreuses pages
crées aux robes, aux chapeaux et aux
articles de cou; les autres personne,
ayant d'autres inclinations trouveront
beaucoup de plaisir & lire la partie litt”-
raire de ce numéro. Barry Pain, 'hum ).
riste bien connu, y donne le premies
chapitre de “The Diary of a Baby”, uno
histoire qui promet d'étre une des plus
brillantes et des plus bhabilemest con-
cues qu'ait jamais écrites cet auteur
Chacun se réjonira des observations 1:
ce baby précoce, et suivra avee amuse-
ment sa croissance.

L'histoire déliciense d'un batean auto-
mobile et de son joyeux équipage en Hoi-
lande, écrite par Willlamson, est conti-
nuée, et ceux qui admirent les denx an
teurs célébres d'histoires d'automobiles,
apprendront beaucoup A leur sujet dans
un article écrit par John Harvey. (A
numéro contient de courts récits par B
lis Parker Butler, Tudor Jenks et un ar-
ticle de valeur pratique, “How not to
gpoil the hair”, par Juliet Marion Leo,
spécinliste dans cette ligne, Les méno-
géres verront avee plaisir la nominatio
au poste d'éditeur culinaire du magazine
de M. Jean Marie Devaux, céldbre auto-

e
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rité en art culinaire, Un fait spéeiale-
ent jntéressant dans ce départemen’,
le Dictionnaire Culinaire, donnaat
signification des termes employés
nisine et dans la confection des menus ;

«

ce dietionnaire sera  continué  chaque
mois jusqu'a ece qu'il soit complet Bn
méme temjp
menses de
une origin

une série des Recettes fa
ersonnages Céldbres, donne
ité distinete & ces pages. La
d'intérieur trouvera quelqu
l'article illustré:
", de W. H. Wil
kinson et dans l'article de Alice Kellog
“Furnishing the House; treating of dress-
ing the Bed”. Les e'fants trouveront
des histoires et des jeux bien caleul’s
pour tenir oceupés l'esprit et les doigts.

M. Geo. D. Harper,
Chefl de la maisoy de modes on gros,
Geo, D, Harper & Co., 2 rue
Notre-Dame Ouest, Montréal,

UNE LOI FEDERALE

Le besoin d'une loi fédérale pour le
repos du dimanche ne se faisait guére
sentir ef, ¢e qui le prouve, c¢'est qu'en
fin de compte, la loi votée in extremis
par la Chambre des Communes et le
Sénat laisse virtuellement aux Provin-
ces le droit de légiférer sur le repos
dominieal,

Il est, par contre, une loi réclamée
du Parlement fédéral depuis des an-
nées par toutes les provinces de la Puis-
sance, ou du moins par les Chambres
de Commerce du Canada, par les Ban-
ques, les Commercants, les industriels,
ot dont on n'entend jamais parler dans
les sphéres gouvernementales,

Une loi fédérale concernant les fail-
lites intéresserait cependant bien plus
tous ccux qui sont dans les affaires,
tous ceux qui travaillent et produisent,
cest=i-dire tout le monde, qu'une loi
interdisant la vente des journaux le

dimanche, ou l'entrée des pares d’amu-
sements, ou le tir a la cible,

Il est veai qu'une loi sur le repos
dominical dictée par la Lord Day’s Al-
liance peut ot doit, dans certains dis-
tricts électoraux, avoir pour les dépu-
tés qui la votent une influence entié-
rement favorable auprés de leurs élec-
teur

Une loi sur les faillites ne déplace-
rait. probablement pas une scule voix
aux prochaines élections; aussi nos 1é-
lateurs n'en ont-ils cure,

AUX COMMIS VOYAGEURS

Si la clientele s'épuise dans votre ter-
ritoire, comme vous le pensez du moins,
souvenez-vous toujours qu'il ¥y a un on
deux de vos confréres attendant l'ocea-
sion de la travailler; vos chances d'af-
faires sont peut-étre nombreuses et vous
employez de mauvaises méthodes, D&
ployez de 'énergie, travaillez avee plus
dear.

Vous trouvez-vous en retard dans votre
hesogne? Commencez une heure plus tot
finissez uce heure plus tard. D'un cdté
comme de 'autre, vous trouverez votra
acheteur.

Le prix de bonnes marchandises est
comme une vie réglée et la récompensa
d'une vie réglée est la santé,

1l existe une relation intime, indisso
luble entre Vattrait personnel et le o
©cds. La santé et une mise correcte contri-
buent & recdre un homme attrayant,
Pour les vendeurs, ces conditions sont es-
sentielles,

Tes commandes ne s'obtiennent que
par le travail—plus le nombre des per-
“onnes que vous allez voir est grand,
plus vous avez de transactions A votre
crédit,

Avolr une régle fixe et ne pas s'en dé-
partir, est chose mauvalse pour entrer
en relations avec les acheteurs. Laseule
régle qui ait de la valeur est celle qui
convient & chaque visite et & chaque per-
sonne en particulier,

“Le péché a de nombreux instruments,
mais le mensonge est le manche qui s'a-
dapte & tous”. Les vendeurs qui mentent
an client an nom de leur maison, & leur
maison pour leur client et & leur maison
pour eux-mémes, sont des gens qui s'a-
daptent trés bien aux circonstances com-
fes manches cités plus haut s'adap-
tent & tous les outils. Ceci est un pea
compliqué—mais réfléchissez-y bien.

Les filateurs anglais qui ont visité
I"Amérique, le printemps dernier, disent
qu'ils ont trouvé les filatures américaines
propres et bien outillées, et que les ou-
vriers des filatures du Sud leur ont sem-
blé aussi habiles que la moyenne des ou-
vriers anglais travaillant & des classes
semblables de marchandises. Les pro-
duits de ces filatures étaient de haute
qualité,
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LA The

C H E M I S E “Ezi-Ajusta’
“EZI-AJUSTA" ==

est faite avec le nouvel ajustement de manchette patenté de ce nom, illustré ici,

L'ANCIENNE MANIERE LA MANIERE "EZI-AJUSTA
. In " re

Le travail de comptoir d'une sorte quelconque est une dureépreuve du confort et de la valeur
d'une chemise,

L’homme qui porte une chemise avec la manche ancien modéle, a recours a des expédients innom-
brables, épingles de sfireté, bandes élastiques, etc., pour relever les manchettes et obtenir ainsi une
plus grande liberté dans le travail,

Aucun de ce témes n'est aussi efficace, aussi simple et aussi certain que la *¢ EZI-
AJUSTA.” Cest la chemise du commis de magasin. Elle convient & ’homme que ses
manchettes génent pendant les heures de travail, et & I'homme qui est employé irréguliérement an
travail du comptoir.

La “EZI-AJUSTA’’ épargne la mauvaise humeur et conserve la toile propre,

PRODUCTION CANADIENNE MANUFACTUREE
ET CONTROLEE PAR

TOOKE BROS. wuimiten, MONTREAL.




PETITES NOTES

Les rabars de Dresde, en nuances-as-
sorties & celle de la robe sont arrangés
en brassards par beauconp de femmes
élégantes pour convrir I'endroit o le
gant rejoint la manche.

. o .

Certains rubans imprimés qui se ven-
dent & dix cents la verge sont de trés
bonnes reproductions  de rubans de
Dresde et peuvent dans bien des cas rem-
placer de la maniére la plug heureuse les
rubans de haut prix, quand on recherche

1'économie.
*

D'aprés le recensement national de
1905, la valeur des produits de honnete-
rie aux Etats-Unis était de $138,000,000
contre $95,500,000 en 1900, ce qui repré-
gente une augmentation d'environ 43

pour cent.
.

M. William Dutcher, président de la
National Association of Audubon Socie-
ties a 6écrit au président Roosevelt une
lettre dans laquelle i1 dit que la reine
Alexandra @ fait savoir récemment qn'el-
le désapprouve l'usage des plumes blan
ches de héron; il émet I'idée qu'une opl-
nion semblable émise par Mme Rooseve't
ferait plus pour 1'abolition des plumes,
comme garviture de chapeaux, que des
mols de travail de la part des sociétés

Audubon.
. .

Le capital employé dans I'industrie de
1a bonneterie aux Etats-Unis est d'envi-
ron $107,000,000, et les ouvriers qui ¥
sont employés régulitrement sont Au
nombre de 104,000,

* % %

La Canadian Colored Cotton Co., qui
a refusé d'entrer dans I'amalgamation, a
déelaré un dividende de 2 pour cent; les
profits nets, pour l'année, sont en aug-
mentation de $59,000 avec un total de
$260,000,

..o
Traitez vos employés comme d'honné-
tes hommes, mals ve les tentez pas par
des méthodes relachées pour le manie
ment de Targent. L'honnéteté elleméme

a des limites,
.

L'homme qui n'a jamais commis d'er-

reur n'a Jamais réussi a riun.‘
LR

James L. Branson, linventeur de la
machine & tricoter, est mort. 11 inventa
ga machine pendant la guerre civile, et
elle lui rapporta, dit-on, un bénéfice de
$60,000 en trois mois,

. % &

Une grande amélioration a été faite
aux machines pour fabriguer les articles
de bonneterie sans couture. Avec l'an-
cien systéme, les cbtes, ou la partie su-
périeure des articles, CGtalent faites sur
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une seule machine, la jambe sur une au-
tre machine et le tout était fini sur une
troisiéme machine; mais avec le nouveau
systéme tout le travail, du commence-
ment & la fin, ne vécessite qu'une seule
opération.

La nouvelle machine commence & con-
fectionner Ta partie supérieure et 1'aban-
donne auto aatiqguement pour faire la
jambe; elle fait ensuite le talon, le pied
et son extrémité et commence une autre
pidce sans interruption.

. o

I est une chose & la réforme de la-
quelle les tailleurs devraient employer
tout leur génie: le pantalon gui forme
poche aux genoux. On lit avee un cer-
tain déplaisir, dans les écrits publics, que
le roi d'Angleterre porte des pantalons
qui forment poche aux genoux, dit “Mon-
treal Standard”. Voila le roi le plus
puissant de la terre, qui semble avoir
tout & sa disposition et qui ve peut pas
obtenir un pantalon garanti ne pas faire
poche aux genoux. C'est une constata-
tion triste de la limite & laquelle est bor
né le génie de 'homme.

11 ne faut pas en conclure que les tail-
leurs n'alent pas cherché & résoudre ce
probléeme. Divers systdémes ont été adop-
tés et on peut rappeler qu'autrefols un
artiste andacleux a pensé avoir trouvé la
solution de la question en insérant un
élastique attaché au pantalon, au-dessous
du genou par chacune de ses extrémités.
L'invention ne fut pas heureuse. 11 ne
faut pas, toutefois, désespérer du succés
dans cette importante questior. La for-
tune et la renommée attendent ie tailleur
qui pourra faire un pantalon qui ne for-
me pas poche aux genoux. Jusqu'd ce que
cela se réalise, la civilisation moderne
pourra étre considérés comme primitive

et incompléte,
.

Beaucoup de femmes constatent avec
regret que leurs pardessus Eton se i
pent au bord, tandis que le reste du cos-
tume semble encore assez bon. Un des
meilleurs moyen de remédier & cet incon-
vénient consiste & couper les bords érail-
lés et A fixer tout autour, ainsi qu'an
bas des manches, un plissé de malines
ou d'un ruban étroit, en insérant les
bords de la garviture entre la doublure
et I'étoffe, et en couvrant avec une ganse
de Perse étroite ou un gallon du méme
genre, 11 peut étre aussi nécessaire de
plonger la doublure, si elle est blanche
dans un bain de gazoline. L'aspect de
fraicheur ainsi produit vaut la peine que
I'on s'est donnée.

*

B p d'h ne ré t pas
en affaires, non par manque d'énergie,
de capacités ou de tact. Ils échouent
parce qu'ils ne dirigent pas leur travail
de manidre & obtenir le résultat maxi-
mum et A& se faire une clientéle perma-
nente.

L’attention du public a été récemment
attirée sur un ascenseur électrique d'un
modéle nouveau et extrémement simple.
Ce nouveau systéme réunit, dit-on, la sé
curité absolue, 1'économie de pouvoir t
I'économie d'espace. Sous ce dernier
rapport tout an moins, cet ascenseur re-
présente un grand progrés sur les modd-
les actuels. Tout le mécanisme moteur
est boulonné en dessous de la plate-for-
me de I'ascenseur et consiste en un tam-
bour horizontal qui prend un mouvement
de révolution sous l'action d'un moteur
électriqgue. Sur le pourtour extérieur dn
tambour est ajustée une voie en spirale,
qui s'engage et voyage dans deux séries
de gallets placés dans les poteaux de di-
rection supportant l'ascenseur. Le mo-
teur étant mis en mouvement, le tambour
tourne et I’ monte ou d d
comme on le désire. Quant & I'économie,
ce systdme a l'avantage de toutes les
machines mues par I'électricité: il ne
consomme de la force motrice que quand
il est en usage. Un autre avantage, c'est
aue toute la machinerie étant contenue
dans la cage de l'ascenseur, beaucoup
d'espace se trouve ainsi épargné. Ce
systéme offre, dit-on, une sécurité absn-
lue et n'exige aucun appareil de streté,

Mailgré la diminution des expéditions
de Lyon, due au développement de l'in-
dustrie de la soie en Amérique, les ex-
portations de France aux Etats-Unis poar
I'année finissant le 30 juin dernier, ont
atteint, d'aprés des statistiques recuillies
par le consul général Mason, le total de
$107,204,547, en augmentation de §18,823 -
473, soit 17 pour cent, sur l'année fiscalc
précédente.

LA

Les produits textiles de toute sorte
peuvent étre mis & I'épreuve du feu par
le procédé suivant: on fait un mélange
de 6 livres d'alun, 2 livres de borax, 2
livres de phosphate de soude, 2 livres 42
tungstate de soude et 1 livre de sulfate
d'ammonium et on dissout le tout dans
de la lessive de soude caustique & 36 de-
grés B et & la température ordinaire. 11
faut employer assez de lessive pour que
le liquide soit légérement laiteux. Oa
fait alors bouillir jusqu'a ce qu'un béton
qu'on y a plongé se couvre en refroidis-
sant d'un enduit glacé. On fait bouillir
les produits textiles dans oe liquide pez-
dant quinze A trente minutes, on les
passe & la tordeuse et on fait sécher i
une température de 112 A 140 degrés F.
puis on les repasse.

On compte que les rubans auront une
bonne saison, cet automne, comme garni-
tures pour les chapeaux; mais les plumes
el les ailes seront aussi trés employées,
et les fleurs joueront un rdle important
dans l'or des ch. 618
gants,




TISSUS ET NOUVEAUTER

43

Quverture s Modes

Jutomne 1906

TREBRRD

HNous vous invitons cordialement
a assister a notre &xposition
d Automne de Modeles Fran-
gais et de Modes, pour la JSaison
Prochaine ; cette &xposition aura
lieu le

Lundi, 3 Septembre

et les jours suivants.

S, F. ADcRinnon & Co., Limited

MONTREAL.




|
5
;

44

VENTES AU COMPTANT OU A
CREDIT

Il y a quelque  vingt ans, un jeune
homme, plein  d'énergie, d'activité et
d'enthousiasme, résolut de s'éablir & son
compte.  Son capital se limitait @ quel-
ques  dollars, aussi commengatdl avee
un petit 6tal de honbons et de fruits
8a persévérance, son honnéteté et le
soln qu'il apportait & son commerce por-
térent leurs fruits et plus tard il ouvrit
une épicerie ot il vendait an comptant.

Ce jeune homme était honnéte, aima-
ble et industrienx; ses annonces étalent
habilement rédigées et comportaient un
changement dans chaque édition des
journaux locaux; au hout de peu de
temps, il agrandit son magasin et ajouta
A son commerce d'épicerie eelul des nou-
veautés, Plus tard, il abandonna com-
pletement 'épicerbe et se trouva a la téte
du plus grand magasin de nouveautés de
la ville. 11 maintint son systdme d'af-
faires au comptant et la fortune lul sou-
rit. Son magasin était le seul on le com-
merce se fit sur cette hase dans la ville,
et ce commerce était profitable. Ayant
débuté humblement, il devint un des ri-
ches citoyens de la ville.

Se rendant compte qu'il n'avait pas de-
vant Tul un champ assez vaste, ce ma
chand chercha une ville plus importants
on i1 pat mettre ses aptitudes commer-
clales & plus forte contribution; il choisit
une petite ville de 15,000 habitants, si-
tuée dans le méme état.  C'était une
ville manufacturidre d'une  importance
considérable pour 'état. 11 s'établit et
commenca son commerce d'une maniére
plus prétentiense qu'an it 11 tint
bon pendant plusicurs années et, a la
surprise des personnes qui Pavalent con-
vu autrefois, fit des arrangements avee
ses créanciers et ge rendit dans une au-
tre ville pour y ouvrir une nouvelle mai-
son. 1l réussit & payer intégralement
toutes ses dépenses, mais il lni resta tré
peu de chose aprés la catastrophe.

Liantenr de cet article rencontra re
marchand un an aprés; il étuit en train
de faire de nouveau d'assez bonnes af-
falres dans une petite ville, tonjours d'4-
prés le systme de ventes au comptant,
Questionné sur ses fortunes diverses, il
dit:

“Dans la premiére ville, i1 n'y avait
pus de magasin vendant an comptant et
les habitants trouvérent mon systéme
commode; fles épargnes qu'il leur per-
mettait de faire avaient de la valeur a
leurs yeux. 8i j'¢tais resté 14, je serais
A I'aise anjourd'hni. Je n'aurais pas roi-
né mes rivaux, mais j'aurais attiré une
bonte partie de la clientéle de la ville,
Je gagnais de Uargent, mals je n'étais
pas satisfait.

“Dans la seconde ville, il y avait d'an-
tres magasins vendant au comptant et,
en outre, les conditions y étaient entidre,
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ment différentes. Le gros de la popula-
tion travaillait dans les manufactures, ot
le paiement des salaires avait lien une
fols par mois. La clientéle riche de
coette ville était aussi portée & ouvrir des
comptes qu'elle ne payait qu'a la fin 4u
et je n'al pas pu lul faire passer

cette habitude. La plupart des habitants
Etalent des étrangers et favorisaient de
érence les commercants de méme
nationalité, qui leur faisaient un prix un
pen plus élevé et leur permettalent de
payer au bout de trente jours. Javais
mal débuté et il m'était Impossible de
rien changer & mon systéme. J1'y persis-
tal jusqu'a ce qu'il me fiat impossible de
continuer. Je payai mes dettes, mals
mon essai m'avait ramené prés de mon
point de départ et je n'étais plus aussi
jeune qu'a mon début dans le commerce.

“Fallal done dans la troisidme ville
o je recommencai & nouvean. Je négli-
geal ma premiére chance et je n'obtien-
drai jamals le suceds que j'aurais eu dans
le cas contraire. Je trouvais que le com-
merce an comptant était une bonne af
faire et qu'd la longue il remplacerait
tout le commerece fait & crédit; je eroyais
Gétre un des premiers & avoir fait cette
découverte. J'ai appris que le commerece
A crédit est de beaucoup le plus impor-
tant, et je ne vols aucune raison mainte-
nant pour quon s'en débarrasse compld-
tement. Je suis partisan du commerce an
comptant, parce que je le comprends et
que je vois ses avantages. Je serals i
la merei de mes coneurrents, si je com
mengals & faire crédit”.

Il y a des hommes qui font aujourd hui
de fortes affaires & erédit et qui pour-
ralent changer avee profit ce systéme
pour celul du  comptant uniquement.,
Peancoup de places offrent des chancos
de suceds aux  magasins  vendant au
comptant. 11 y a des gens qui sentent le
besoln de faire de petites économies, qui
en profitent et qui patronnent les éta-
blissements qui leur permettent de faire
ces économies. Ces clients sont ass:z
nombreux pour rendre un commerce au
comptant profitable pour un nombre I
mité de marchands,

D'autre part, dans certaines localités,
un essal de ventes strictement au comp-
tant peut étre dangereux et aboutir a
ure perte et & un désastre irrémédiablo,

Le marchand qui hésite a faire le
changement d'un systéme pour un autre
doit étudier la question au point de vuc
de son entourage. 1l doit étudier sa cii
entdle. W est vral que le public peut
étre instruit sur certaines méthodes de
faire les affaires, de méme qu'on lui en-
seigne & acheter des marchandises Ao
certaines marques. Mals les occasions
de faire cet enseigrement sont limitées.
Beaucoup de personnes trouvent un in-
convénient extréme & payer tous leurs
achats au comptant, tout en ayant am-
plement le moyen de payer.

Avant  d'adopter irrévocablement le
systdéme des ventes au comptant, voyez
ce que fout vos clients actuels et ceux
que vous espérez avoir. Quels sont eeux
que vous perdrez ¢t quels sont ceux que
vous gagnerez? Qui peuat payer comp-
tant et qui veut payer comptant? Qui s’y
objectera fortement et qui trouvera qu
¢'est un hon systéme? Vos clients sont
ils des mécaniciens, des cultivateurs, des
hommes de professions  libérales, des
gens riches ou des gens pauvres? Met-
tez vous, sl possible, & la place de votre
cllenteéle composite.

Bien qu'il solt vrai que les magasing
vendant au comptant ne solent pas tou-
Jours une entreprise sage, il est bien pea
de magasins, si toutefois il en existe, ol
un systéme de crédit limité ne puisse
étre adopté avee profit. Le vefus d'un
certain espace de temps accordé pour
payer une facture, peut étre offensant
pour certaines gens, Une période limitée
est raisonnable et fait uve forte impres-
sion sur Uesprit des dlients. 1ls volent,
A quelques rares exceptions prés, que ce
la est juste et lls acceptent volontiers
cette proposition,

L'APPARENCE DU MAGASIN

Aprés les prix et la variété du stock, 12
fuctenr le plus important pour attiver la
clientdle dans un magasin, ¢'est l'appa-
rence dn magasin lul-méme. Nous avons
viun trés boo exemple, tout récemment,
dit “Maritime Merchant”, de ce que peun
vent faire un amenblement de magasin
dernier  genre  et® un emploi  libéral
de peinture et vitrines. Un marchand
d'une petite ville vit un jour dans soi
distriet un nouvean magasin s'ouvrir ;
ce magasin était la propriété d'une com-
pagrde qui avalt des snecursales en dif
férents endroits de la province. L
marchand pensait que cette compagn.¢
lui ferait du tort, comme elle en avat
fait & d'autrves; il commenca done & r*-
fléchir & la manidre de faire face & ses
attaques. Aprés avoir bien considéré e
cas, Il o.voya cherché des menuisier:.
Ceux-¢l transformérent son magasin in-
térieuremect et extérieurement. Le ma.-
chand acheta un nouvel ameublement et,
bien que cela Ini coatat une forte somm.
Q'argent, i ne arréta que lorsque son
magasin ent une apparence qu'il savait
que son concurrent ne pourrait égaler.

Alors i1 se sentit rassuré, i pensait
hien qu'ayant pu lutter sur ee point, i
pourrait le falre aussi bien sur d’autres
11y réussit en effet: noy senlement 1!
conserva ses ancients clients, mais il s'ec
fit beaucoup de nouveaux. L'apparence
d'une prospérits personnelle attira une
clientéle supplémentaire, car le public
alme & faire affaires avee un homme qul
a l'air de progpérer. 8'il avait émis 1'i-
dée que ses affaires déclinaient et Jajssé
gon magasiy prendre un aspect délabré
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COMME LES RAYONS DU SOLEIL

Notre nouveau DRAP A COSTUMES LLAMA RADIUM, IRREPROCHABLE ot IRRETRECISSABLE
répandra un vif éclat sur votre commerce d'étoffes & robes, si vous le comprenez dans votre Stock,
cet Automne,

Remarquable valeur largeur 48 pouces 16 belles et
Peut se détailler, avec uu profit libéral, & 50¢c la verge.

Echantillons et liste de nuances sur demande. Livraisons en Aofit ou Septembre aux termes

usuels de I'Automne. Contrélé uniquement pour le Canada, par

KYLE, CHEESBROUGH & CO., MONTREAL,

leurs en pié de 24 et 25 verges.

Les
Sous-Petements Cotelés a

I’ Aiguillea Messort ac Lllis

sont diffiérents de ceux d'autres fabrications, parce que les
machines A Coteler A 1’Aiguille & Ressort sur lesquelles le
tissu Ellis est fabriqué sont les seules en usage au Canada.

La Tricoteuse & CoOtes & I'Aiguille 4 Ressort produit des
marchandises du caractére le plus délicat, fagonnées en véte
ments Union et en complets de deux picees du type s'ajustant
le plus confortablement, procurant au toucher cette sensation
douce, délicate, engageante, qui invite au repos

la peau irritable.

8i vous n'avez pas placé votre ordre pour I'Automne, faites-le
immédiatement, SUR LE CHAMP.

o
sP"'fusna‘f#??fP ‘

ELLIS MANUFACTURING CO,,
LiMITED.
HAMILTON, ONT.

AGENTS DE VENTE:

MonyPENNY Bros. & Co., Toronto et Montréal,




et désert, ses meilleurs amis méme s2
rajent passés devant son établissement
pour donner leur elientéle & son conecur
rent,

1l ¥ a profit & faire des réparations 2
un magasin et il est pen de marchands
qui ne puissent profiter par . Chaque
marchand doit voir par lni-méme les dé-
tails des changemo:ts & apporter, ma's
i me faut pas négliger la peinture fraiche,
le savon et l'ean chaude. Pour Vintérieus
du magasin, n'oubliez pas que I'idéal dn
marchand moderne dans arrangement
de son magasin est de montrer antant gue
possible tout ce qu'il a & vendre.

Ces jolies choses, tenues dacs des boi
tes sous le comptoir, se vendraient pres
que d'elles-mémes, si elles étaient expo
sées sous verre,

LES ANNONCEURS SENSES

L'invention de la machine & écrive a
exercé, dit-on, une bonne influence gur 'a
rédaction de la publicité, L'emploi g*-
néral de la machine a écrire et de Ia
sténographie s'est fait simultanément.
Ces deux choses permettant an commer-
cant ou au manufacturier de s'asseoir &
son pupitre et de dicter des articles de
publicité, I'annonceur a été mis a mém.
de faire un travail Dbien meilleur, dit
“Commercial Bulletin”. Pourquoi?

Simplement parce qu'il a été naturel
11 a parlé et son langage était la paro'e
ordinaire de tous les jours, sans aueun
effort & étre emphatique,

Aussi ce langage mis dans une annon
ce a produit de l'impression sur les lec-
teurs, comme une parole franche et dé-
pourvue d'exagération.

Cela fait de nouveau ressortir la ns.
cessité d'étre simple et d'aller droit au
but dans la publicité,

Les paragraphes formés d'une phras:
ont toujours beancoup de foree, Un des
bureaux de publicité les plus expfrimen
tés qui existent emploie des paragraphoes
de vingt A trente mots et sl ce burean
était appelé & écrire des articles de trois
ou quatre pages pour un magasin, il n'y
a pas le moindre doute qu'il le ferait en
courtes phrases. Elles semblent attein-
dre le but proposé.

Le marchand qui annonce sa marchan
dise ne doit pas perdre de vue qu'il ne
fait que parler & ses clients, qu'il leur
fait connafitre ce qu'il y a de bhon dans
certains articles qu'ils désireront proba-
blement acheter et pourquoi ces artieles
sont désirables,

Les marchandises annoneées devraient
avoir une gualité conforme A leur prix ;
ou elles devraient @tre vendues & un
prix qui attire l'attention. 11 y a une 4de-
mande pour des marchandises de toute
qualité,

Le monde est vaste et est peuplé d
millions d’habitants,

Les conditions de fortune du publie
sont plus variées que les couleurs de
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I'are-en-clel. Depuis le mendiant jusqu'an
millionuaire, tous patronnent quelque
établissement ot on vend des marchan-
dises.

1l ¥ a done une gradation dans la de-
mande. A la campagne, toutefois, le prin-
cipal desideratum est d'obtenir une as-
sez bonne gualité & un prix minimum ou
une excelilente qualité & un prix raison-
nable. Le cultivateur connait la valeur
de 'argent. C'est lui qui doit supporter
la chalear du jour et la fatigue du la-
beur; son travail comparé & d'autres oc-
cupations est pénible, en véritée. 8
veut récolter, il doit semer. Par consé-
guent il veut en avoir pour son argent.

Voila la raison pour laquelle le cultiva-
teur veut avoir le plus possible pour son
argent gagné darement. La qualité ne
I'impressionne pas autant que les dollars
et les cents.  Pour beaucoup, c'est la
quantité qui compte. Une paire de bottes
en caoutchoue sans garantie se vendra
plus facilement & $2.50 qu'une paire en-
titrement garantie & $3.50. 11 en est de
méme de toute autre chose.

Etudiez les besoins de votre client.
8'11 désire ce qu'il ¥y a de mellleur dans
le magasin, faites un prix correct. 8Sinon,
faites-lul des conditions au comptant et
payez le fret, ete.

Nous croyons qu'il est bon de faire les
choses en temps voulu et d'dtre en tout
temps prét & les faire. Etudiez votre
clientéle. Tachez de trouver sur le mar-
ché quelque chose d'attrayant, & bon
marché, qui étonne les habitants de vo-
tre localité,

Vous avez souvent entendu dire qu'il
¥ a toujours dans la cité ou la ville un
magasin connu comme le plus populaire,
le meilleur, ete.

Essayez de faire que votre magasin
so0it digne de cette réputation et vous
vous l'attirerez sdrement.

Donnez plus d'attention que jamais &
votre publicité, Quand vous faites parai
tre une circulaire, qu'elle soit imprimée
sur du papier de bonne qualité, en bonne
encre roire et en caractéres simples, ordi-
naires. Les vignettes paraitront bien
micux. Evitez I'usage du papier de con-
leur, & moins que vous n'ayez l'intention
de faire un effet de couleur dans une
vente, comme par exemple la vente d'un
article portant une étiquette rouge, un:
étiquette blanche, ete.

Une autre maniére d'annoncer votre
établissement consiste & employer du pa-
pier d’'une méme couleur pour l'empa-
quetage. Servez-vous d'un papier d'une
couleur de bon goat, blanc ou blen ; "2
encore il y a autant de nécessité que
dans la publicité & employer de bon pa-
pier. Les gens n'aiment pas porter des
paquets mal faits et qui n'ont pas un air
attrayant. Dépensez un peu plus d'ar-
gent pour le papier et la ficelle, cela

produira une bhonne publicité — ce sera
bientdt reconnu comme une q e

Tous les petits détalls aident et for-
ment un bon tout,

Lisez les annonces des journaux et des
magazines. BEtudiez la matidre & publi-
cité—c'est peut-8tre la meilleure littéra-
ture du jour.

L'IMPORTANCE DE LA POLITESSE

Le systéme adopté dans la majorité
des magasins et qui consiste A mesurer
la valeur des vendeurs uniquement d's-
prés le volume de leurs ventes individu-
elles, ce systéme, tout en ayant ses avan-
tages, ne tient pas compte, jusqu'a ua
certain point, de l'individualité du ven-
deur, Dans la vente de marchandises,
cette individualité est un facteur impor-
tant.

Le commis qui a le plus fort livre de
ventes n'est pas toujours forcément le
meilleur vendeur. Au contraire, un com-
mis qui peut montrer un montant de ven-
tes important peut, néanmoins, faire uon
tort considérable au magasin.

Dans toute réunion d'individus, dit
“Dry Goods Economist”, il y a un plus
ou moins grand nombre de personnes
qui font une grande attention & la poli-
tesse qui leur est témoignée et qui, si
elles ne sont pas traftées avec courtol-
sle dans un magasin, s'en vont dans un
autre pour y faire leurs achats. 1l y a
des magasins dans lesquels les gens de
cette catégorie sont un cauchemar pour
une partie du personnel vendeur. Les
commis qui redoutent ce genre de c.aents
se figurent que la femme aux maniéres
raffinées, qui est elleméme polie et qul
s'attend & ce gu'on soit poli avec elle,
se donne des airs, et ils éprouvent le
plus vif plaisir & pouvoir se vanter de
n'avoir pas permis & la “grande dame”
de prendre le dessus sur eux. Ils ont
une intuition suffisante pour voir qu'une
telle cliente est plus que difficile dans
ses achats, et “ils n'ont pas le temps de
se casser la téte avec un public de ce
genre”—ou avec “des gens grincheux"
pour employer une expression familidre
A la bouche de ces vendeurs.

Cependant ces clients sont souvent
ceux-la méme que le propriétaire et les
membres de la firme tiennent le plus &
conserver. Les marchands savent que
ces clients donnent du relief au magasin,
que 8'lls regoivent le traitement auquel
ils se sentent avoir des droits, ils re-
viendront srement au magasin et que
leurs achats comprendront certainement
cette classe de marchandises — en un
mot, des objets de luxe—que toute mai
son de progrés est ambitieuse de vendre,
qu'en réalité elle doit vendre pour arri-
ver & un bon résultat financier. Le mar-
chand, toutefois, ne peut pas étre partout
A la fois dans son magasin et la tAche
de corriger les erreurs des vendeurs qui

commerce de votre établissement.

d le genre de dont il est
parlé plus haut, est confiée & I'inspecteur.
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$i ce fonctionnaire est strict, bien éle-
vé et d'un caractére courtols, il n'est pas
douteux qu'il veillera attentivement a ce
que tous les clients solent traités avec
courtoisie. Mais 8'il a des maniéres
rudes et cassantes visd-vis des “gens
grincheux”, ses subordonnés ne seront
pas longs & en profiter,

Un remédde & cet état de choses con-
siste & faire toujours bien comprendre
aux vendeurs que, dans 'appréciation de
leurs mérites, leur courtoisie envers les
clients, sera prise en considération aussi
bien que le montant de leurs ventes ;
cela aura pour effet de détruire parmi
les employés l'impression que, si leurs
ventes s'élvent & une certaine somme,
ils sont 0. K. 11 faudrait faire com-
prendre & tout le personnel qu'ils seron!
cotés avee soin pour leur politesse & 1'¢-
gard des clients,

On devrait rappeler de temps A autre
an personnel vendeur que les bonnes
manidres entrent en ligne de compte,
que le succes du magasin dépend grande-
ment de sa courtoisie et de son obligean-
ce et que de ce suecés dépendent, jus-
qu'a un certain point, I'avancement des
commis ¢t la permanence de leur em-
plol. Que les commis de magasin se
rendent compte que la courtolsie et la
politesse seront considérées comme des
qualités de la plus grande valeur, et les
plaintes au sujet de leur attitude se fe-
ront rares,

L'EPARGNE ET LES DEPENSES

Comme dit le proverbe: *“Un sac
vide ne peut pas se tenir debout™; un
homme en dettes ne peut pas le faire nou
plus, On ne peut pas avoir confiance en
un homme qui a des dettes ponr savol:
1a vérité; e'est pour cela que 'on dit que
le mensonge accompagne les dettes,

L'homme qui doit de l'argent est gf-
uéralement porté a s'excuser de ne pas
payer ce qu'il doit en temps voulu, et
dans bien des cas, il faut qu'il mente
pour le faire. Le premier pas dans les
dettes est comme le premier pas dans 12
mensonge; il néeessite presque 'obliga-
tion de proefder de la méme maniére ;
dettes sur dettes, comme Mensonges sur
mensonges. Beancoup d’hommes penvent
attribuer le commencement de leur in-
sneeds dans la vie an premier emprant
quils ont fait et ge rendent compte, mais
trop tard, de la foree du proverbe: “Qui
emprante de Pargent emprunte le cha-
grin”,

La manidére dont un homme fait usage
de l'argent—Ile gagne, I'épargne et le ds-
pense—est pent-étre une des meilleures
éprenves du earactére, L'argent ne de-
vrait jamals @tre counsidéré comme le
but prineipal de la vie; on ne devrait
pas non plus le mépriser, car il repré-
sente, dans une grande mesure, le con-
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fort physique et mental. Certaines des
plus belles gualités de la nature humaine
ont un rapport intime avee 'usage con-
venable de 'argent—Ila générosité, I'non-
néteté, la justice et le sacrifice de sol-
méme.

La catégorie d’hommes qui vivent au
jour le jour formera toujours une classe
nférieure, dit le “New York Commer-
cial”, lls restent forcément sans aide,
se fiant A la société, aux hasards de l'oc-
casio. . aux saisons, N'ayant aucun
respect d'eux-mémes, ces hommes ne
peuvent s'attirer le respect des autres.
Dans les crises commerciales, ils sont
perdus invariablement.

Le monde a toujours été divisé en
deux classes—ceux qui ont fait des éco-
nomies et ceux qui ont dépensé — les
( et les extravag . La cons-
truction de tous les édifices, des usines,
des ponts, des chemins de fer, des na-
vires et l'accomplissement de tous les
autres travaux qui ont tant fait pour
T'avancement et le bonheur de I'homme
ont é1é accomplis par les hommes éco-
nomes; et ceux qui ont gaspillé leur ar-
gent ont toujours 6té leurs esclaves,
Les lois de la nature sont alnsi faites.

La maxime de Lord Bacon était que
quand il était nécessaire d'économiser, il
valait mieux s'occuper des économies in-
fimes que de condescendre & des choses

gnait pas d'examiner les petites choses
de son ménage, déterminé comme il 1's-
talt & vivre honnétement, avee ses pro-
pres ressources, méme quand il avait
la haute situation de président des Etats-
Unis.

Le suceds mondain mesuré par l'aceu-
mulation de Vargent, est sans aneun
doute une chose Eéblounissante et tous les
hommes sont naturellement plus ou
moins admirateurs du succdés mondain ;
mais bien que des hommes aux habitndes
peu scrupuleuses, toujours en éveil pour
profiter de toutes les circonstances, puis-
sent réussir dans le monde, il est cepen-
dant trés possible qu'ils ne possédent pas
la moindre €lévation de caractére, ni rien
de bon en eux-mémes, Les richesses ne
sont pas une preuve de valeur morale,
dit Francis Colling et leur brillant ne
sert souvent qu'a attirer l'attention sur
I'indignité du possesseur, de méme que
la lumidre émise par le verluisant ré-
vele la larve.

La pulssance de 'argent est en somme
surfaite. Les plus grandes choses qui ont
€té faites dans le monde l'ont été géné-
ralement par des hommes de peu de
moyens. Le christianisme a été propagé
dans la moitié du monde par des gens
de la classe la plus pauvre. Les pen-
seurs, les inventeurs, les artistes et les
auteurs les plus renommés ont été des

mesquines; c'est une bonne i
sulvre. L'argent de poche que beaucoup
de personnes gaspillent inutilement, for-
merait souvent la base d'une fortune et
de l'indépendance. Cet argent gaspillé
est l'ennemi le plus dangereux, et ceux
qui se livrent & ce gaspillage se rencon-
trent généralement parmi les hommes
qui se plaignent toujours de l'injustize
du monde. John Locke, le grand philo-
sophe anglais, conseille fortement de
sulvre l'avis suivant: “Rien, ditdl, ne
contribue plus & régler 11 vie d'un hom-
me, que d'avoir constamment devant ses
yeux I'état de ses affaires complétement
& jour”. Le grand due de Wellington te-
nait un compte détaillé et exact de tout
Pargent qu'il recevait et qu'il dépensait,
“Je me fais un point d’honneur, disait-il,
de payer mes comptes, et je conseille A
tout le monde de faire la méme chose ;
autrefois, je me remettais de de ce soin 4
un domestique de confiance, mais je fus
guéri de cette folie en recevant un ma-
tin, & ma grande surprise, des réclama-
tions pour dettes qui n'avaient pas été
payées depuis un an ou deux, Ce do-
mestique avait spéeulé avee mon argent
et avait laissé des factures non-payées”.
En parlant de dettes, il faisait 1a remar-
gue sunivante: “Les dettes rendent un
homme esclave. J'al souvent su ce que
c'était que d'avoir besoin d'argent, mais
jamais je ne me suis endetté”,
Washington était aussi méticuleux que
Wellington dans le détail des choses ot
un falt remarguable, c'est qu'il ne dédai-

h d'une rich modérée, dont
heauncoup gagnaient pen audessus du sa-
laire d'un ouvrier ordinaire. L'acquisi-
tion d'une fortune permet & quelques
hommes d'entrer dans la société, mals,
pour étre estimé, il faut posséder des
qualités d'esprit, de coeur et des bonnes
moeurs, autrement ces gens sont simple-
ment des gens riches et rien de plus,
1l y a maintenant dans la société des
h riches Crésus 1
on n'accorde aueune considération, nl
aucun respect. Pourquoi? Ce ne sont
que des sacs & argent. Les hommes qul
font leur marque dans la société—ceux
qui guident et dirigent 1'opinion, les
hommes réellement utiles et prospéres—
ne sont pas nécessairement des hommes
riches, mals des hommes d'un caractdre
frane et d'une excellente moralité,

L'homme panvre qui a en la chanece
@'avoir un esprit cultivé, qui a mis A
profit les occasions, sans en abuser, qui
A passé sa vie du mieux qu'il a pu, peut
Jeter les yenx, sans le moindre senti-
ment d'envie, sur la personne qui n'a A
son actif qu'un suceds mondain — sur
'homme qui n'est simplement qu'un
homme d'argent,

1l n'est pas possible en général de tefn.
dre des tissus formés de coton et de sola
artificielle en une couleur nniforme, quel-
le que soit la qualité de la teinture em-
ployée, i canse de la plng grande affinitd
de la sole artificielle pour la teinture,
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UNE IDEE POUR LES VENDEURS

Un registre des manies des clients pent
sembler chose étrange dans une maison
d'affaires; néanmoins les marchands qui
ont adopté ce systéme disent quil est
excessivement avantageux. La plupart
des hommes ont un passe-temps favori oun
s'attachent fortement & une chose ou A
une autre dont ils aiment & parler. Pous
T'un ¢'est la péche, pour un autre le
yachting, pour un troisidme, son premier
bébé, tandis qu'un quatridme peut avoir
l'esprit occupé par une idée dont il fer
usage en affaires. Un manufacturie:
peut étre profondément intéressé par le
travall des associations; il peut préer-
nisér le systéme des primes ajoutées aux
salaires, ou bien il peut avoir des idées
bien arrétées sur les questions ouvridéres.

Le vendeuwr qui remarque soigneuse-
ment la manle de chacun de ses cliente
ou des hommes qu'il se propose davoir
pour clients et qui se les remémoire
avant d'entrer en conversation avec eux
entre mieux dans leurs bonnes graces
que le vendeur qui ne tient ancun comp-
te de cela, dit “The Iron Age”. Le fait
de se rappeler une conversation précé-
dente a quelque chose d'un compliment,
il semble que cette conversation ait fait
une forte impression. L'homme qui vend
des marchandises fait gagner de l'argent
A sa maison par ses relations amicales
avec les clients, 11 n'y a pas de meilleur
moyen de se faire un ami que de bien
écouter quand il le faut et de se souve
nir de ce qu'on entend. 11 en coite peu
de prendre note du sujet de converss-
tion choisi par un client, et de consulter
le carnet ol ces notes sont consignées
avant de lul rendre visite, sl la mémoire
fait défaut. Une carte sur laguelle se-
ralent inscrites ces notes seralt une aide
précieuse pour un débutant, quand il est
nécessaire de faire des changements dans
le personnel des voyageurs. C'est grae
& de petits actes dénotant du tact que
vous vous ferez des clients qui s'adres-
seront directement & votre maison, sans
s'arréter & d'autres magasing, quand ils
auront besoin de faire un achat.

LE NECESSITE DE LIRE LES JOUR-

NAUX COMMERCIAUX

11 est absolument nécessaire pour tout
marchand désirant réussir de se tenir 4
la hauteur de son époque et d'étre ren-
seigné sur tout ce qui se passe dans le
monde des affaires. 11 y a beaucoup de
marchands dans les petites villes qui ne
lisent jamais un journal, sauf peut-étre
la feuille locale, qui ne jettent jamais les
yeux sur une publication commerciale da
quelgue sorte qu'elle soit et qui, par con-
séquent, ne savent rien de ce qui se
passe en dehors de leur localité et tras
souvent en savent asséz peu. 1lls ne
pensent pas qu'il soit nécessaire de pro-
gresser avec 1'époque et n'onl pas assez
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d’énergle pour désirer connaitre ce qui
se fait dans les grands centres

cessez de les lire pendant quelque temps,

claux.

Des choses d'un intérét vital pour tous
les marchands se passent chaque jour
dans le monde commercial, choses que
les marchands devraient connaitre et d'a
prés lesquelles ils devralent agir, dit “St.
Paul Trade Journal”. Observez ce que
les marchands vos confréres accomplis-
sent par l'organisation et la coopération
pour lutter an mieux de leurs intéréts.
Abonnez-vous A des journaux commer-
claux, qui vous renseigneront sur tout ce
qui vous intéresse, vous et votre com-
merce. Ne craignez pas de dépenser que!-
ques dollurs par an pour vous instruire.
C'est de l'argent bien employé, et les
connaissances que vous acquérez par la
lecture de publications modernes vou?
seront toujours utiles.

Tenez-vous au courant des nouvelles
idées en fait de publicité, des plans pour
les ventes spéciales et d'une foule d'au-
tres choses qui aident & attiver la clien-
téle et & augmenter les affaires. Ne
laissez pas votre magasin ressembler A
une boutique de bricd-brac. Débarras-
sez-vous de vos vieilles marchandises et
mettez-en de nouvelles en stock dans
toutes les lignes. Dans les grandes villes,
les marchands de gros font beaucoun
d'offres spéciales dont les marchands d=
la eampagne devralent prendre note et
profiter. Comment connaitrez-vous ces
valeurs spéciales si vous ne lisez pas
un journal commercial?

Au sujet des aliments purs, supposez
quune loi soit passée forgant les épi-
clers A se défaire de leurs marchandises
impures, sous peine d'étre poursuivis.
Le moyen de le savoir est de lire les
journaux; alors vous serez en mesure de
vous protéger, sl vous @étes épicier, et
d'aider ceux qui travalllent dans votre
intérét,

Quant aux marchands de nouveautés,
il est certainement nécessaire qu'ils se
tiennent au courant des nouveaux gen-
res, des nouvelles modes et de toutes les
indications données pour les étoffes 2
rohes. Comment pouvez-vous vous at-
tendre A faire des affaires ou a obtenir
la clientéle de votre communauté si vous
ne tenez pas des marchandises modernes,
et comment pouvez-vous savoir ce qui est
& la mode, si vous ne lisez pas un jour-
nal de nouveautés? Ne tenez que les
marchandises de la dernidre nouveauté
et vous n'aurez pas de peine A les ven-
dre. Ne mettez pas en stock un fort as-
sortiment d'un article spécial, & moins
que vous ne sachiez qu'il sera en de-
mande. 8i vous lisez un bon journal,
vous saurez d'avance exactement ce dont
vous avez besoin pour votre commeres,
et vous pourrez user de jugement dans
vos achats,

Beaucoup de marchands se figurent
que l'argent dépensé en publications
commerciales est de l'argent gaspillé ;

d vos marchandi indifs.
T et r q la dif dans
vos profits,

Maintenant, il y a encore la question
de V'étalage dans les vitrines. Chaque
marchand se rend compte de l'ilmpor-
tance de cet étalage commeé moyen de
publicité. Ce sont les journaux commer-
claux qui vous donnent de nouvelley
idées qui vous disent comment arranger
vos marchandises d'une maniére attray-
ante et vous indiguent quantité de moy-
ens pour attirer le public dans votre ma-
gasin. Si votre rival est au courant de
tout cela et en profite, ol irez-vous si
vous ne faites pas comme lui? A cette
épogue de concurrence active, c'est le
marchand qul est toujours aux aguets et
qui fait tous ses efforts pour devancer
ses rivaux qui réussil.

L'EVOLUTION DU COSTUME
Par Edgar James Banks, dans * New
York World "

La tradition veut que notre mdre Eve
se soit falt un costume avee des feullles
de figuler et soit devenue alnsi la créa-
trice des modes. Nous pouvons nous fi-
gurer notre mére commune se tenant sur
les rives de I'Buphrate et se penchant
loin audessus de l'eau pour voir son ima-
ge dans le courant, qui était alors le seul
miroir & sa disposition, pendant qu'elle
arrangealt et admirait son costume.

La mode qu'elle inaugurait alors diffé-
rait peu de celle employée par toutes les
peuplades dont les yeux se sont ouverts,
A& mesure qu'elles sortalent de leur état
sauvage, sur le "besoin d'un costume,

1l n'est pas douteux qne les feuilles —
peutbtre les feuilles de figuler, parce
qu'elles sont tréds larges—ont 6té le pre-
mier costume de la race humaine et
qu'elles le sont restées jusqu'd ce que
I'ingéniosité de 'homme lui ait appris
A tisser les fibres des plantes ou A les
tresser, de maniére A former une couver-
ture plus satisfaisante.

Les vétements des hommes primitifs
dans le jardin de I'Eden, ou en d'autres
termes, dans l'ancienne Babylonie, ol
des excavations ont mis au jour les tra-
ces les plus anciennement connues de la
civilisation, différaient peu des véte-
ments des tribus les plus sauvages des
contrées 4 demi tropicales. Le premier
costume naturel de toutes les peuplades
a été le pagne ou pidce d'une étoffe quel-
conque jetée sur les hanches; mails sui-
vant les conditions locales, ce pagne était
tressé ou tissé, ou bien encore il consis-
tait en une corde entourant la ceinture et
de laquelle pendalent des feuilles, des
plumes ou autres objets. Tous les Arabes
de la Babylonie portent encore autour de
la ceinture une corde formée de crins
de cheval. Pourquoi? Ils ne le savent pas
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ecux-mémes, Cette corde n'a ancune bean-
té ni ancune signification religieuse,

Nous devons admettre que I'homme
primitif, jusqu'a ce qu'il soit devenn suf-
fisamment former avee I
pierre ou l'ergile des images de la forme
humaine, était nu et portait autour des
étroit. Quand i1 ap-
prit & tracer des dessins on @ modeler
Pargile, il commenga A laisser des traces
de la transformation de ses vétements
et ces dessins des modes nous sont res-
tés,

civilisé pour

‘relns un vétement

Les peuplades de la Babylonie
veérent cette période, dés Tannée
I'dre chrétienne, on il ¥ a & pen
Woans.,

avant
pres

A cette date, 'homme s'était débarras-
sé de la petite bande de fenilles ou de
fibres; il avait appris & coudre ensemble
ces bandes tissées ou tressées et le petit
vétement s'était transformé en une jupe
courte descendant de la ceinture jus
qu'au genou. Un certain nombre de sta-
tues et de statueties provenant de Bis-
mya et de Telloh, les ruines de deux des
plus anciennes eités babyloniennes, sont
une preuve de cette mode, "

Le méme exemple est fourni par une
statue de marbre de David, un roi baby
lonien qui régnait 4500 ans avant 1'dre
chrétienne, & Adab, dont Bismya repré-
sente les ruines. Lo rol n'avait pas de
véteme:nt au-dessus de la ceinture, mais
A partir de la ceinture et descendant jus-
qu'anx genoux était une jupe formée do
plis ou bandes d'étoffe tissées on
1sies ensemble, A la bande
supérieure était attachée une courroie
qui fermait la jupe en arridre, Il est im-
possible de dire maintenant de quel ma-
tériel ce vétement était fait. Cette jupe
conrte était tout le costume babylonien
et Je seul pour les hommes et les fem-

six

tressées ot ¢

mes qui vivaient 4500 ans avant l'dre
chrétienne,
Quoique les jupes, les pantalons ot

méme les

idales ne fussent pas encors
le barbier de ecette épogue
primitive avait déja appris son métier,
La fignre et la téte du roi David et de ses
contemporaing sont représentées rasées,
L'art du bijoutier était également eonnu,

transformé

EN STOCK
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car les maisons et les tombes de ces
peuplades primitives ont fourni des an
reaux de nez, des bagues, des boucles
d'oreilles, des bracelets et des anneaux
pour les chevilles des pieds. La parfa-
meuse avait déja commencé sa profes-
slon et elle fabriguait des cosmétiques
rouges et noirs, avee lesquels les é17
gantes de I'époque noircissaient leurs
cils et rougissaient leurs joues. On a
trouvé & Bismya un vase en marbre ma-
gnifiquement gravé qui servait & contenir
des cosmétques et quune femme baby-
lonienne a employé il y a prés de 6000
aus.” On voit encore dans un de ses com-
partiments des traces de rouge et dans
Vautre, des traces de noir. Bien que les
hommes rasassent leur face et leur tete,
les femmes de cette époque portaient
leurs cheveux longs. lls étalent tressés
en arriére et maintenus en place par une
seule épingle A& cheveux énorme, en
bronze, un peu plus longue, mais plus
minee quun eclou de dormant de chemin
de fer. La téte de ces épingles était or-
née d'une large perle en lapislazuli. Le
dessin suivant que nous avons des modes
babyloniennes dans l'antiquité date de
l'année 3750 avant I'dre chrétienne et ‘a
personve dont le vétement y est repré-
senté est Naram Sin, le fils du céldbre
Bargon d'Agade qui régna pendant l'dge
d'or de I'histoire babylonienne. Pendant
plusieurs siécles avant son époque, la ci
villsation s'était développée d'une ma-
niére remarquable, L'art du tisserand
avait été découvert et la jupe courte du
roi David, qui n'était qu'un peu plus
longue qu'un pagne, s'était changée en
un vétement eachant la plus grande par-
tie du corps.

Cet agrandissement du vétement était
fait par I'addition d'wn on de deux plis
an sommet et d'une pidce de drap gqui
Etait jetée par dessus I'épaunle ganche ot
le bras gauche, laissant libres 'épaule
droite et le bras droit. Ce -costume qui
date de l'année 3750 avant I'dre chré-
tienne était complété par une petite ca-
lotte ronde s'ajustant exactement sur le
crine.

8i nous franchissons un espace de 1,

000 ans, pour arriver jusqu'd l'époque du
roi babylonien qui vivait 2800 ans avant
I'dre chrétienne et dont la statue a éLé
trouvée A& Telloh et est au musée dn
Louvre & Paris, nous avons un dessin
d'une mode légérement différente. A
cette épogue, le vétement s'était trans.
formé en une courte pitoe de drap ear-
rée, entourant le corps; on en jetait un
coin par dessus 'épaule gauche, on ‘e
faisait passer derriére le dos et sous le
bras droit puis sur la poitrine et de nou-
veau par-dessus I'épaule ganche, l'extré-
mité pendant en arridre, le maintenant
en place.

Les deux choses les plis remarquables
au sujet de ce vétement c'est qu'il était
excessivement facile de le mettre et tout

aussi facile de l'enlever; c'est un véte-
ment semblable que l'on veit parfois
porté par les arabes babyloniens. On n2

sait pas si la jupe courte du roi David
était encore portée sous ce vétement.
La chose la plus intéressante an sujet dn
costume de cette époque c'est qu'il por-
tait les premiéres traces de broderie, 'g
long du bord.

Hamurabbi, le grand législateur baby-
lonien du XIVéme siécle avant 1'8re
chrétienne, qui, dans ces récentes an-
nées a 61é l'objet de discussions sans fin
parmi les théologiens, parce que leg lois
qu'il a faites ressemblaient aux lois d»
Moise, ou sont les lois originales qui ont
servi & Moise a faire ses lois, nous «a
laissé une autre série de dessins de mo-
des. 11 est représgenté debout devant le
dien Soleil, qui porte encore le costume
de Naram 8in. Ce costume des premiers
temps continue & étre & la mode parmi
les dieux babyloniens, longtemps aprés
qu'il avait 616 rejeté par le genre humain,

Hamurabbi, le roi & la longue barbe, a
sur sa téte une calotte épousant la forme
du ecrdne, avee un bord épais et étroit.
Bon vétement est toujurs la tunique je-
tée sur I'épaule gauche et laissant libre
le bras droit, mais la jupe tombe égale-
ment jusqu'an con-de-pied et ¢d et 1a, i1
v a des lignes de broderie,

8i nous avions des dessins représen-
tant les costumes des sideles snivants,

7
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nous trouverions que le vétement ful
transformé bientdt en Ta toge carrée gui
est précisement le vétement extérieur
des arabes modernes du désert et la toga
carrée est l'ancétre immédiat de nos
vestons & manches. Ce grand vétement
carré ressemble & un immense sac avee
un trou & chacun des coins du fond pour
le passage des mains. Chez les babylo-
niens, la toge carrée devint de plus ea
plus étroite jusqu'd ce qu'elle s'ajustat sur
le dos; les bras sortaient par des trous
pratiqués aux coins. Pour protéger et
pour couvrir les bras, des morceaux d'é-
toffe furent ajoutés pour former manche;
ces morceaux d'étoffe devinrent de plus
en plus longs avee le temps, jusqu'a ce
qu'ils ressemblassent aux manches des
vétements modernes. Les Babyloniens ont
mis plus de 2000 ans & transformer les
manches des vétements.

Un grand bas-relief placé sur la statue
des deux derniers rols d'Assyrie est un
exemple de cette mode. Maintenant le
vétement s'ajuste au corps, les deux
épaules sont couvertes et les bras sont
pourvus de manches. Nous n'avons qu'a
raccourcir les pans du vétement et nous
avons le vétement moderne. Les man-
ches ne sont pas la seule chose remar
quable du costume. La broderie qui e
couvre entierement est extrémement
riche. Une longue frange borde le véte-
ment et une ceinture est autour de o
taille. C'est alors que les sandales font
fleur apparition et la calotte pour ie
crive s'est transformée en un haut fez

brodé ressemblant & un chapeaun sans
bord. Sur le bras droit est un gros
bracelet,

La transformation du costume orienta!
est ainsi devenue compléte. En général,
sa coupe ressemble & celle d'une longue
chemise de nuit ouverte en avant, ave:
parfois des manches couvrant les bras.
C'est précisément le vétement de des-
sous que porte 'Arabe aujourd'hui.

C'est aussi dans I'Orient, non dans les
anclens temps, mais & notre époque, qu=
nous pouvons chercher la transformation
du pantalon. Vous étes-vous jamals figu
ré que les pantalons et la chemise ont 11
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méme origine? C'est pourtant vral. Cette
origine commune est le pagne ou la Jupe
du vieux rol David. Les pantalons de
femmes ne sont pas une invention mo-
derne. Toutes les femmes en Gréce et
en Asie-Mineure en ont toujours porié et
en port encore. Cet effet d’habille
ment n'est autre chose que la jupe qni
est réunie aux chevilles et cousue dans
le bas, en laissant deux petites ouver-
tures pour les pieds. Le bas de Ya jupe
€tant ainsi cousu, le premier pas a été
fait dans la manufacture du pantalon.

L'évolution du costume s'étend ain i
sur une période de plus de 6000 ans,
Pour nous qui sommes accoutumés a ob.
server des changements rapides dans 14
mode, cette lente évlution nous semble
presque incroyable. Nous voyons mainte-
nant des changements considérables au
cours d'une seule salson. Cependant,
pendant les quelques derniers siecles
costume des hommes et des femmes n'a
varié que dars les détails; le type géne
ral est resté le méme et ce type est celul
qui s'est transformé lentement pendant
soixante sidcles dans le patient Orient
qui est presque stationnaire.

UN PRINCIPE DE L'ART DU VEN-
DEUR

On entend souvent dire qu'ur homme
manquant de jugement peut vendre )
un client ce que celuici désire, mals
qu'il faut un habile vendeur pour vendre
au client ce que celulci ne désire pas
acheter. Cette déclaration a une appa
rence plausible; mals elle demande ré-
flexion, dit “Shoe and Leather Journal®,
Est-il juste ou est-ce de bonne politigne
de vendre & un client ce qu'il ne désire
pas? Cet acte méme est un de ceux qui
ont fait perdre des centaines de dolla s
A un grand nombre de magasins. Su:
le moment, le tour semble bien joué et
satisfait, sans doute, la vanité du ven
deur; mais il v'est certainement pas pro-
fitable,

Les marchands devralent donner ins-
truction & leurs vendeurs de ne pas ven-
dre & un client ce qu'il ne désire pas,

méme si l'occasion de le faire se présen-
te. 1 y a une exception A cette ragle :
c'est quand, en fin de compte, la trans-
action satisfait le client et le rend heu-
1eux que le vendeur l'ait convaincu. Par
nﬁmvl«. si un client demande un certain
article, avee l'idée erronée qu'il reprs.
sente une bonne valeur, un style correct
et une haute qualité, il est du devoir da
vendeur de lul faire comprendre avee
tact qu'il se trompe et de lui offrir la
marchandise qu'il demande réellement.
est 1A que le jugement du bon ven-
deur vient en aide au client indéeis, et sl
un vendeur ne peut pas lui suggérer une
idée ou le renseigner sur les marchandi-
ses, il manque des qualités qui font un
bon vendeur,

D'antre part, si un client demande un
artiele qui n'est pas en stock, et qu'il
peut obtenir ailleurs, il serait de la plus
pidgtre politiqgue de V'induire & acheter
une ligoe qui, plus tard, lui ferait regret-
ter son achat; cependant i1 y a des cen-
taines de marchands<détaillenrs qui at.
tendent de leurs vendeurs qu'ils fassent
prendre & un client des marchandises,
que cellesei lul conviennent ou ne 'ul
conviennent pas. Leur vanité ne peut
évidemment soutenir la vue d'un client
qui quitte I'établissement pour entrer
dans un magasin rival et y acheter l'ar-
ticle doct il a besoin ; eces marchands
continuent en conséquence A appliquer
leur politigue mesquine et & persuader
an elient d'acheter ce qui ne lui convient
pas. LA od on reconnait les qualités d'un
bon vendeur, c'est quand i1 satisfait un
clieit qui ne sait pas exactement ce qu'll
veut acheter,

Un des obstacles les plus difficiles A
surmonter en affaires et dans les rela-
tions sociales, c'est 'nomme qui n'est
pas conscient de son ignorance.

Il y a, aujourd’hul, autant de chances
que jamais de faire de I'argent au moyen
d'une pub Judici e ques-
tion de fait, Il y en a davantage.
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LA SIMPLICITE DANS LES AN
NONCES

Soyez naturel dans votre publicité,
Il u'y a pas la moindre nécessité pour
employer un langage extravagant ou des
épithetes sonores, dit “Commercial Bulle-
tin”. Voyez les maisons vendant sur ca-
talogue et remarquez la simplicité qu'el
les mettent dans leurs deseriptions.
Le mot “meilleur” est & peu prés la plus
forte expression qu'elles emploient, bien
qu'elles aillent souvent jusqu'au mot “le
meillenr”, Quand un annonceur se livre
& un style boursouflé, beaucoup de per-
sonnes considérent cette maniére de
faire comme un essal pour leur en im-
poser,

Comme quelqu'un 'a dit un jour, “vous
ne voudriez pas rester derriére votre
comptoir, pendant que quelqu'un dérai-
sonne au sujet de vos marchandises™.
Done, soyez naturel,

Dites simplement ce que vous avez A
dire et cela avee autant de force que
possible. Le marchand-détaillenr est ce-
lui qui doit rédiger ses annonces, & moins
qu'il v'ait gquelqu'un & son emploi ayant
fait une étude de la publicité dans les
Jounaux, ou un commis i l'esprit ingé.
nieux, ayant des aptitudes pour ce genre
de travail.

Dans la préparation d'une annonce,
n'éerivez rien que vos lecteurs ne puis-
sent comprendre. Ditesleur des choses
qui ne soient ni profondes, ni stupides;
donnezlenr des renseignements simples
sur les marchandises que vous avez re-
¢ues, sur les occasions du jour ou de la
semaine et, avant tout, indigquez des
prix.

Ne laissez pas paraitre votre annonce
une deuxiéme semaine, sans y apporter
de changement et, si possible, sans de
rouvelles vignettes. Souvenez-vous que
vous fevez préparer vos annonces en
temps voulu pour que l'imprimenr ait 12
loisir de faire de son mieux. D'habitude
la meillenre disposition d'une annonce
n'est jamais trop bonne et, quand une
annonce doit étre composée & la hite 3t
au dernier moment, il y a des chances
pour que le bon & tirer soit donné sans
que V'épreuve ait é1é revisée; de cetto
maniére, on a une annonce sabotée.
Quand une chose vaut la peine d'étre
faite, elle vant la peine d'étre bien fait»,

Ayant pris un contrat pour un certain
espace dans un journal, ne croyez pas
qu'il soit de votre devoir de le couvrir
jusqu'au dernier pouce; donnez & 1'im-
primeur une oceasion d'exercer son ta-
lent et de produlre une annonce qui aura
bonne appa e. Consultez-le et suives
son avis sur bien. des détails et, quand
Pannonce est composée, lsez-en 'épren-
ve attentivement, critiquezla, faites les
changements qui vons paralssent néces-
saires et renvoyez l'épreuve assez tot
pour que les corrections solent faites.

3
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Les annonces avec gravures impliquent
certaines lignes beaucoup plus importan-
tes que d'autres et, pour que ces annon-
ces solent bien faites et produisent de
leffet, il faut laisser de l'espace en
blane; mais cela ne veut pase dire que
cet espace en blanc doive étre gaspillé,

Chaque fols que vous achetez un es-
pace d'annonce et que vous y insérez tou-
Jours la méme vieille histoire, vous le
gaspillez.

Chaque fois que vous dépensez de l'ar-
gent en publicité et que vous terminez
votre annonce par ces mots: “venez et
procurez-vous nos prix”, vous gaspillez
votre argent. Cessez cette maniére de
faire, et le plus tot sera le mieux.

La publicité est le meilleur complé-
ment des affaires; c'est une nécessité
de notre époque, c'est un moyen et a pen
prés le seul a votre disposition pour con-
trebalancer ‘ou essayer de contrebalan-
cer les malsons de détall prenant des
commandes par correspondance sur ca
talogues.

Faites-en un fort usage, mais un bon,
Travaillez & votre publicité, mals ayez
quelque chose A dire, indiquez des prix
et employez des vignettes,

NE SOYEZ PAS TROP BON COM-
PAGNON

Un marchand d'une petite ville ayant
fait faillite, certains de ses amis disen-
talent la chose et firent cette remarque *
“C'est vraiment facheux que B, .. ait fai!
Il mais c'est bien de sa faute: il était
trop bon compagnon, 1! dépensait tron
d'argent et trop de tenups dans la ville
avec ses camarades.”

Autant que nous avons pu nous en as-
sarer, dit “St. Paul Trade Journal”, ‘e
marchand n'avait pas un  senl ennemi
dans la ville, Tout le monde I'aimait.
Son seul défaut, c'était d'étre un trop
bon compagnon.

11y a la ample matiére a réflexion.
Un marchard, poar réussir, doit se faire
almer, 11 doit &tre en bons termes aver
toutes les classes de la société, avolir
des manidres affables; mais il doit se
garder de d*passer la ligne dangereuse,
Il ne faut pas qu'il fréquente une cor-
taine classe qul causera sa ruine. Il
est parfois fort difficile de déterminer
la ligne dangereuse, de savoir jusqu'on
on peut aller et ol il faut s'arréter; mais
I'homme asszez clairvoyant pour cela ré-
nsgira la ot 'homme qui va trop loin
échouera.

Une régle siire 4 observer consiste a
étre circonspeet dars le choix des amis,
Ce sont ces amis qui influent le plus
sar la vie d'un homme d'affaires en de-
hors du magasin, bien que peu d'hommes
veuillent I'admettre. 11 ne semble pa:
qu'il y ait grand mal & boire un verre
avee celui-cl ou celul-ld. Ce sont de gais

mals 1 Jour, les

verres se succdderont trop vite et les
habitants de la ville le sauront sirement,

L’homme perspicace choisira avec soin
ses amis Intimes. 8'il a du tact, il pourra
rester en bons termes avec tous les au-
tres et conserver leur bienveillance & son
égard sans pour cela prendre part &
leurs plaisirs spéclaux. Au magasin ou
en dehors, il se conduira toujours avee
la dignité qui devrait distinguer un hom-
me d'affaires et toujours le désigner
comme un des hommes sérieux de la
ville, dont 'opinion sur les questions pu-
bliques est respectée, et en qui le public
a confiance.

Le marchand qui adopte cette régle
de conduite ne sera jamais connu comme
un “bon compagnon”, dans toute l'accep-
tion du mot; mals, toutes choses égales,
il réussira dans la vie et aura toujours
le respect et la bienveillance du public.

L'INDUSTRIE COTONNIERE AN-
GLAISE

L'Annuaire des filatures et tissages de
coton du Royaume-Uni, qui vient d'étre
publié & Oldham, fournit au sujet de 'in-
dustrie cotonnidére de ce pays les rensel-
gnements statistiques suivants:

Le nombre total des établissements
engagés dans I'industrie cotonniére, dans
la Grande-Bretagne, s'élevait au com-
mencement de 1906, & 1,824, comprenant
48,322,684 broches de filature et 684,811
métiers a tisser,

En 1884, il y avait 1709 établissements
pour 40,533,882 broches et 534,403 m3-
tiers; en 1892, le nombre des établisse
ments 6tait égal A celui qu'il atteindrait
en 1906: on en comptait 1,818, mais 1ls
ne possédaient que 43,064,227 broches ot
15,716 métiers. La quantité des broches
en activité diminua par la suite. En
1898, elle était tomlfe au-dessous de 52
millions et le nombre des métiers qui, un
moment avait atteint 641,547, se trouvait
réduit & €29,942; quant au chiffre total
des usines, 11 avait été ramené a 1,736,

Mais, depuis 1898, on assiste & une re-
prise constante d'année en année, aussi
bien pour ce qui concerne la filature que
pour ce qui se rapporte au tissage, de
telle fagon qu'en 1905 nous obtenions
déja un total de 1,769 établissements
pour 458729561 broches et 662,166 mé-
tiers.

Si maintenant nous comparons ces
chiffres avee ceux relevés plus haut,
nous voyons une mise en route, en 1905
de 55 usines pour 2,349,733 broches et
32645 métiers. ’

Le plus grand aceroissement du nom-
bre de broches pendant les douze mois
de 1905 est & Pactif d'Oldham, qui en
comprend 740,760 nouvelles. Par rang
d'importance, Bolton vient aprés, ave:
une augmentation de 315,770 broches, im-
médiatement suivi par Rochdale, aver
241,120,
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trie, en Grande-Bretagne, si ce n'est 'a
griculture, qui fournisse autant de tra
vail, directement ou indirectement, & la
masse de la population, que le coton, ou
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L'UNION Fair LA FORCE

Mon PLESSIS
Ayons un ardent amour
pour les véritables intéréts
de ln Patrie.”

LAFONTAINE

Afirmons nos droits

CHAPLEAU
N'allons pas négliger nos
tages.'

Nos voyageurs sont actuellement en route avec les plus hautes
nouveautés pour 'automne 1906 et le printemps 1907

Draperies Anglaises et Ecossaises
Tissus a Pardessus Unis et de Fantaisie,

VOYEZ NOS

Fournitures en tous genres pour Tailleurs.

DEMANDEZ A VOIR NOS

Vecunas, Cheviots et Serges Noirs

Tweeds et Meltons pour Costumes de Dames

Etoffes & Robes

Tweeds et Draps pour Manteaux de Dames.

Notre Spécialité,

Cela vous paiera d'examiner nos marchandises sous le rapport de la
Nouveauté, de la Variété, de la Qualité et des Prix, avant

de donner vos commandes,
—

ATTENDEZ NOS VOYAGEURS OU, A LEUR DEFAUT, ECRIVEZ-NOUS :

C. X. TRANCHEMONTAGNE & Cie

315 Rue St-Paul, MONTREAL,

PAPINEAU
‘Donnez s préféronce
aux Produits canadions

CARTIER

** Travaillons pour le main
tien de nos icstitutions,




LES FOURRURES
—

Les manufacturiers de fourrures ont
obtenu beaucoup de suceds avee leurs nou
velles lignes pour 'automne. On a cons-
taté beaucoup d'activité et il y a toute
raison de croire que les affaires seront
en forte augmentation par rapport & l'an-
uée derniére.

De forts achats de fourrures sont faits
pour la clientdle populaire et témolgient
d'un intérét marqué pour toutes les four-
rures brunes imitant la zibeline et le
vison. Depuis quelgues années on a pro
duit avec habileté un si grand nombre de
fourrures imitant les fourrures les plus
dispendieuses, qu'il n'y 4 malutenant au
cune restriction aux achats; les genres
élégants peuvent étre produits dans les
fourrures & prix populaires, comme dans
les lignes de haute catégorie.

Outre les fourrures brunes habilement
imitées, il ¥y a aujourd’hui sur le marché
un grand nombre d'imitations d’hermine
et de chinchilla, qui plairont & la fois A
Tacheteur et A la clientdle. Ces nouveaux
produits sont aussi de trés bonnes imi-
tations.

Le chinchilla est une fourrure trés dis-
pendieuse et trés délicate; son imitation,
presque parfaite quant & la couleur et
aux marques, n'est pas dispendieuse of
est trés durable.

On voit des fourrures réelles et imi-
tées en chinchilla et en hermine repré-
sentant l'animal entler.

Les manchons sont tonjours gros ot
on en voit, ainsi que des fourrures pour
le cou, faits de quatre, cing on six peanx
d'od pendent les tétes, quenes et pattes
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des animaux. De lougues écharpes a
doubles et triples extrémités sont offertes
en vison, en martre et en leurs imita-
tions. Ces écharpes sont accompagnées
de manchons avec petits sacs d'assez
grandes proportions ou de manchons de
fantaisie garvis de griffes, de queues et
de tétes

On remarque des pelerines en grand:
qQuantité. Il y a une tendance pour les
fourrures faites des plus grands mor-
ceaux. Ceel s'applique aux articles a
prix populaires aussi bien qu'aux articles
de haute qualité. 11 semble qu'il y ail
un désir général d'obtenir le plus possi-
ble de marchandise pour la somme
payée,

L'acheteur trouve plus facile de placer
des fourrnres d'une bonne grandeur.
Aussi les manufacturiers produisent-ils
les grands morceaux plus qu'autrefois,

Les petites écharpes pour le cou, pré-
sentées année dernidre comme une nou-
veauté, n'ont pas obtenu le snocés auque!
on s'attendait, Cette saison, la tendance
et au genre opposé et les fourrures sont
plus grandes,

On re remarque pas un sl grand nom-
bre de combinaisons dans les fourrures.
Le commerce a un penchant pour les ef-
fets plus simples produits avee une seule
fourrure; c'est-d-dire que ces effets sont
plus simples par 'absence de contrasts.

Pour les vétements en fourrure, les
grandeurs moyennes et courtes sont 21
plus grand nombre que les vétements
longs, & l'exception de ceux destinés 3
étre portés en automobile ou en voiture.

Les modéles en canevas préparés par
les principaux fourreurs pour les man-

teaux en “seal” et en astrakam, ont rare-
ment une longueur de plus de 26 ou 26
pouces, et nombre de moddles sont beau-
coup plus courts.

Le manteau demi-ajusté, genre poney,
est offert par de nombreux fourreurs. Ce
manteau sera en seal, astrakan, caracal
et en nouvelle peau poney teinte. Cette
derniére peau est une des dernidres nou-
veautés dans les fourrures de haut genre.
Les teinturiers de Leipsick ont enfin réus-
sl & telndre d'un moir parfait les peaux
poney. Les fourreurs de Paris offrent
©es peaux comme toute dernidre nouveau-
té et ceux des Btats-Unis en ont imports
un certain nombre qui serviront & la con-
fection de courts vétements de fantaisia,
garnis de tresses et de cuir, ainsi qu'A
celles de longs manteaux d'automobile, &
qui cette fourrure convient spécialement.

On voit des manteaux en fourrure de-
mi-ajustés avec collets & entailles ou sans
entallles. On remarque aussi des mo-
déles avee collet rabattu et revers.

Il ¥y a quelque indication de retour au
large collet pour les manteaux de four-
rure, car certains moddles de haut genre
portent un collet Médicis modifié; malgré
cela, on voit tout de méme des modéles
sans aucun collet,

Les manches de la plupart des man-
teaux de fourrure sont longues, bien que
les styles exagérés demandent la manche
troisquarts. La manche gigot de mouton
de proportions modérées est celle qui se
voit le plus et sera sans doute le modéle
accepté par la majorité des acheteurs
pour la saison prochaine.

La publicité, c'est la multiplication des
ventes.

* |
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SANS EXAGERATION!
C’EST UN_FAIT RECONNU DEPUIS 120 ANS

we tes LAINES a TRICOTER BEEHIVE

NE PEUVENT PAS ETRE SURPASSEES

pur @ CHALEUR. k CONFORT ¢ t DUREE combinds,

Derniéres Speécialités

L'ina i Trieoter n{mhle Beehive' Un fil splendide pour vitements chauds, tels que Chaussettes, Bas, Bas pour Golf, Gants,

‘Comforters " et Combinaisons. Il a la méme longueur ot ln mime dpaissenr que le
weilleur fil i filer & trois hrins, mais est beauc,up plus fort et plus durable a 1'usage

Laine pour “ nugs'l Bechive. Une nouveauté pour faire chez soi les Rugs et les Nattes. Rotors eiblé, fini lustré. Fournie

ou 3 douzaines de nuances d’yrt

Lnina Eider n%hi\lﬂ Un article réellement de choix pouy faive des chiles et des ** wrappers ' élégants.  Ne lave parfaitement

* et convient particuliérement i la f ybrication des corps,

Lllnﬂ Plllmﬂ BeﬂhiVl!. Un nouveau fil & Tricoter ou & Crochet. Reproduit 'apparence ondalée d'une Plume d'Autruche ou de

I'Astrakan,
wmw ﬂﬂﬂwr ** 2de Qualité de Baldwin,” fournie en ** Scotch Fingering” 2,3, 4 et 5 brins ; Laine a Filer, 3 brins ; Laine
.

pour Corps ; et ** Pettitcoat Fingering,” 4 brins, Laines bonnes, sires, de haute qualité a un prix populaire
uniforme

J. & J. BALDWIN & PARTNERS, L. Awm.

DUNCAN BELIL
HALIFAX, ANGLETERRE

MONTREAL et TORONTO
Etablis en 1785 Vente en Gros uniquement Demandez des échantillons
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GREENSHIELDS LIMITED

MONTREAL.

Printemps Vétements
1907 Blancs
Marque Shield

STYLES EXCLUSIFS AJUSTAGE PARFAIT

ET VALEURS ABSOLUMENT LES MEILLEURES

Choix dans des Centaines de Genres

1907 S6Fa une Saison (¢ Blang

Notre assortiment complet est entre les mains de nos vovagenrs,

NE MANQUEZ PAS DE LES VOIR

Valeurs meilleures que Jamais. Pas d’avance
de prix, car nous avons fait nos contrats pour les

Cotonnades et les Garnitures avant la hausse.
Vous en profitez. ‘

AVANT DE PLAGER VOS ORDRES, COMPAREZ NOS VALEURS.




