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Stella Whipcord, Leslie Whipcord,

Cravenette Barbican,

Desmond Whipcord, Delaware Cord,

Toutes les couleurs.

_I':toffes a Robes Noires

Black Wool Cordova
Black Wool Corsican Whipcord
Black Silk Warp:Helena
Black Silk Warp Ravenna Twill

Greenshields Limited .

Montreal.
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Modes d'Automne et dHiver

Les dessins et Couleurs de Crépe Serpentine pour | Automne et 'Hiver,
représentent clairement les plus récents déerets de la mode o Paris,
Londres et New-York

Quoique le Crépe Serpentine ait toujours été le coton ercpé le plus en de
mande de Punivers, nous eroyons réellement que ces nouveaux dessing
sont destinés i rendre le Crépe Serpentine encore plus populaire que
jamais.  Par conséquent, nous conseillons anx détaillants de placer leurs

commandes chez lears fournisseurs pour le

Seperine 2pe

le plus tot possible,
La demande ponr ee tissu de réputation mondiale, met i contribution
tout 'outillage de notre immense manufacture et nous eroyons qu'il est

essentiel pour votre commeree de faire votre choix pendant qu'il reste en-

core un assortiment complet des derniers styles

AV|s sPEclAL 1 — Pour faciliter la livraison des ventes faftes par

I"entremise des rchands de gros nous em-

ballons et pedi les march h i duell nt par les
étaillants, 20 piéces ou plus, a part des autres marchandises destinées
ans des b s marquées, pour
seront expédiés
on les instructions
s nous enverrons

[l P a v ds de gros ou a leurs clients
des marchands qui auront donné la commande et auxq
les factures.

LA PUBLICITE Nous nous ferons un devoir de coopérer avee les détail-
GRATUITE taillants, de toutes manieres compatibles avee une saine
EST UNE AIDE politique commerciale. Dans ee but, nous fournissons gra-

tuitement aux marchands tout ce qui pent aider la vente, sous forme de
coupons, livrets d'échintillons, feaillets d'annonces, gravures de modes,
calendriers, électrotypes illustrant les dernitres modes pour vétements
négligés, ete Demandez nos livrets d'échantillons, (Swateh Books) pour
I'Automne et 1'Hiver. Nous les donnons gratuitement et ils indiquent

tous les dessins et toutes les couleurs.

(/Pacific Mills, Boston E.U.A.




TISSUS ET NOUVEAUTES 3

~7"

0 QUI ACHETE BIEN....
VEND BIEN.

Voici le BON moment.
aucune de nos marchandises

Procurez-vous les derniers modéles e ciquette
(LION BRAND)

sans étre convaincus que c'est la
meilleure pour le prix que vous
E = ')ayel.

en route avec les premiers échantillons Comme vous cherchez la sa-
tisfaction de vos clients nous
cherchons la votre.

Nous ne déposons jamais sur

~ de tapis el d'accessoires de ménage.

Notre réprésentant est maintenant

des lignes confectionnées par les manu-
facturiers experts de |'univers.

Voila une réelle occasion de ré-
pondre aux demandes de vos nombreux
clients et d'augmenter votre chiffre
d'affaires.

Envoyez une invitation a notre

S

réprésentant.

The W. R. BROCK COMPANY, (Limited.)

MONTREAL.

~A)
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CEINTURES SACS

QUELQUES STYLE
ARTICLES FINI
ATTRAYANTS VALEUR

() No 4736 - $2.25 Ia douz. Verni Double-face, Noir ou Ruuge
1 No 4738-—$4.00 la douz. Verni, Noir ou Rouge, avec Nouvelle
Boucle incrustée

Nous
Remplissons
Promptement

les Commandes
recues par la Poste

Commanrdez
par
Numéros
—
No. 688 — ssson douz. Cuir Grain de Pho- No. 690— SISSOI douz. Sacs de luxe
que pohp r tickets. & gros grai poch e pour tic! kh
et ga lu en métal.

Voyez notre Assortiment Complet pour lAutomne.

MANUFACTURES PAR

FLETT, LOWNDES & CO., Limited

142 - 144 Rue Front Ouest, Toronto
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LA PRATIQUE COMMERCIALE.

POUR CONSERVER LE COMMERCE DE VOTRE
LOCALITE

Beaucoup de détaillants des petites villes se plaignent avec
juste raison de lindifférence des clients locaux qui n'ont cure
de leurs intéréts et ne se font pas faute en maintes occasions
de s'approvisionner & d'autres centres, soit par des achats di
rects, soit par des commandes remises par correspondance I
est bien certain qu'une telle pratiqgue malheureusement trop irc
quente, est bien faite pour décourager le commergant et le re-
buter dans la voie des améliorations. Et il arrive alors ceci, <est
que I'habitant prétend ne pas pouvoir faire ses achats dans sa
localité parce que les magasins ne sont pas pourvus des articles
ou produits qu'il désire, alors que de son coté le détaillant affir
me qu'il n'est nullement disposé & prendre en stock certains ar
chétent ailleurs et dont il aurait peine a
ais¢ de sortir

ticles que ses clients
se défaire, C'est un cercle vicieux dont il est ma
i moins d'un effort sérieux dont la nécessité est indéniable
Toutes choses considérées, le plus souvent si la clientile
locale échappe aux détaillants des petites villes [Lest parce
qu'ils ne savent pas s'y prendre pour la retemr et l'inviter &
faire toutes ses emplettes chez eux. Par leur négligence ils ac
créditent le sentiment que leur magasin n'est garni que d'arti
cles démodés et défraichis, que leurs produits ne sont pas de
qualité irréprochable et que le prix qu'ils en demandent est plus
élevé que partout ailleurs, 1ls donnent prise aux dires les plus
jables par leur inertie inconcevable et leur air de se

préjudic
aésintéresser de tous progres.

1s pouvons vous assurer cependant qu'il existe des mar
chands de petites villes qui par leurs méthodes progressives se
nul souci de s'adresser

sont criéés une ¢ de qui n

ailleurs pour quelque besoin que ce soit. Mais pour arriver i ce

résultat, il ne s'agit pas de se dire qu'un magasin de province
ux des grandes

n'a pas besoin d'étre aussi bien achalandé que ¢
villes, qu'il n'est pas nécessaire d'en renouveler le stock fré
quemment et qu'd tout prendre le public est hien fored heter
ce quil y trouve, quelle qu'en soit la qualité, parce qu'il lui est
malaisé de trouver une autre source d'approvisionnement Si
vous raisonnez ainsi, vous pouvez étre certain de voir péricliter
vos affaires et d'enrégistrer journcllement la perte de clients

Sans doute, un tel raisonnement peut ne pas amener une dé
bicle immédiate, mais fatalement il se produira dans votre
clientéle un malaise certain, et les unes aprés les autres, vos
pratiques profiteront de la premiére occasion pour chercher et

trouver un autre fournisscur hors ville, et une fois quil aura
(e adopte, ¢'en sera fait de votre intluence et de votre prest

vous deviendrez suspect et on évitera de prendre le chemin de
votre magasin
Le détaillamt des petites  villes doit avoir plus gue tout

autre le soiei de son éalage; sa devanture doit se mir co

quettement des articles et produits les plus  avantagensement
connus, il dot en renouveler souvent la disposition et faire en
sorte (ue les marchandises quil expose, aussi bien que celles
quiil vend, soient toujours d'une fracheur allechante. 11 doit
avoir un certain flair et deviner les articles susceptibles de plaire
i ses clients i me doit pas faire n des nouveautts, mais au
contraire les adopter sans retard, il doit examiner avee soin les
besoins spiciaux de sa localité alin de pouvoir y répondre im
wediatement et ne pas se trouver pris au dépourva, Clest ave
une attention intéressce qu'il doit recevoir les voyageurs qui le
visitent, car de la vue des échantil'ons qui i sont soumis pent
naitre vne possibilité de vente des plus profitables. A ce propos
il est hon de dire que Vaccueil réservé aux voyageurs par les
détaillants des petites villes est par trop souvent  dedaignenx
quand il n'est pas impoli et on peut se montrer surpris de cons
tater que beauncoup enfreignent dans leurs rapports avee les
voyageurs les régles les plus cémentaires de Phospitalite. N'on

Wiez pas cependant que le voyageur de commerce qui, an prix
des fatigues les plus ponibles, va vous visiter dans les endroits

couvent les plus difficilement accessibles, est un agent de votre

prosperité. Grie lui vons ¢tes tenu au courant de tous les
articles nouveanx et des produits les plus récemment laneés sur
le marché, il est en quelaue sorte votre initiateur pour la hran
che particuliére qu'il représente, et les renscignements qu'il von
réations que sar les prix,

fournit, tant sur les dernicres

penvent wanquer de vons dtre utiles et profitables

Ce qui pridisy sonvent les habitants des petites vilk

st Pidée qu'ils ont, que v

dadresser aux grands centres, ¢!
prix cont supérienrs A cenx des magasing plus importants e
cités et au'ils paient plus cher chez vous qu'ils ne paient ailleurs
Ce sentiment est développé par les catalogues répendus dan
les campagnes par certaing magasing et dont les fansses indica
tions de prix sont hien faites pour tromper le public o l'inciter
Vs

A sapprovisionner & leurs rayons. 11 est de votre role, &
détaillant, de démontrer & vos clients la supercherie que cache

ces annoncements et de leur prouver qu'a qualité égale vous
“tes aussi bien placés si non micux que ces maisons de Winff ot

de duperie 1 vous est aisé dexpliquer & cenx qui fréquentent
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votre magasin que vous Cles capable de vous approvisionner aux
memes sources que les magasins des viides, o0 par conacguent
dobtenir les marchandises a des prix sembiabics. Vos s o
loyer et de service ctant moindres, vous n'avez aucune dithead
a les concurrencer ¢t a offrir des marchandises wdonigues aus
memes prix qulils pratiguent et mome e des

Pour vous assurer la fidelité de votre caontew, ol b gue

s

vous ne vendiez que des produits de gquatine ef gue vos venies
soient pour ainsi dire garanties. Dans vos petites villes, vous

avez affaire & un nombre restremt de viseurs, tonjonrs I
memes, €t lorsque 'un d'eux vous guitte i la smite dun mecon
tentement, vous ne pouvez esperer combler cotte perie par un
clientéle de passage dont on peut, dans fes grandes viles, o

compter la venue

Enfin, si vous vous efforcez & fournir & vos clients un o

vice rapide et régulicr, vous avez tomes chiances deovons les
COnServer, ef rares seront ceux gui doserterant votre aagim
pour un autre plus loigné et pen accessible, aus Tosons ple
ou moins douteuses.

LE BON COMMERCANT

Tout commergant n'a qu'un dosir s vorr ses allires prospe
rer; ot la premicre condition pour obientr co rosiitae o8t davon
de lordre,

L'ordre est la qualit¢ fondamentale de tomte orgamsation
celle qui promet une ascension Constante vers i ressie. Lo
fortune considérable pent etre ditapidee tres rapdoment, mone
dans les affaires, si Fordre ne preside pas a a direction de v
maison.

Apreés Tordre, vient la loyaute, 11 fant inspirer confianee o
son client en le servant sans tromperic et sans frde, tomr ase
opiniatreté @ remplir ses engageniont, meme avee ses fourms
seurs, meriter entin une réputation dirreprochabic prodate. L
vieux proverbe qui dit: “Bonne renommee vaut micus gue com
ture dorce” sera toujours vrai. La reputation ost aussi un capital
qu'il faut conserver, avec un soin extreme et cest aller @ len
contre de ses intéréts que le méconnaitre.

La premiére preoccupation du commergant de detail est e
veiller & son ¢talage. 11 faut en varier souvent la disposition «f
ne pas y laisser trop longtemps les memes articles gui soraient
susceptibles de se défraichir; suivant le quartier et le genre de
clientéle, on doit s'efforcer d'attirer la curiosite ot Fintéret o
passant et de produire une influence fave

Une marchandise bien présentée est
aird attire le client anssi ne fant il pas trop
la dipense de la lumicre qui serait, cest e cas de ke

ble sur le public

moitic vendue; un

magasin bien é

arder

dire, une ¢eonomic de houts de chandelles

11 est presque indispensable maintenant d'étiqueter tous les
articles; cest & ce proccdé que les grands magasing doivent lo
début de leur eo'ossale fortune, Le client possible hésite & en
trer demander le prix d'un article dans la crainte qu'il ne suit
fiche 1%
hand n'a pas de trop grosses exigences

trop ¢levd pour ses moyens, cf igage souvent en i

démontrant que le ma
I faut 3

pssi singénier @ placer se marchandises en éviden

ins doivent ¢tre des expositions permanentsc oy ke

client peut choisir et tripoter & son aise, sans dérangemoent ap
parent pour le vendeur, les articles dont il a hesoin

Le service de vente doit {tre trés vite fait; on peat avoir
aire 4

explications irritent.

quelqu'un de pressé que la lenteur et Fabondance des

On ne doit jamais imposer ses goiits; v fant laisser e

client libre de ses appréciations et ne pas le harceler par
i ntes qui pourraient Vempicher de revenir

Mais ce qu'il faut surtout au commercant, c'est montrer
une égale prévenance pour le petit comme pour le gros client,

celui qui dépense peu avjourd’hui peut faire de

din un achat

plus important et votre affabilit¢ 'engage a vous donner la pré
feronce

L'inorme concurrence qui est faite actucllement au petit
commeree oxige un effort tonjours plus grand de la part du
comergant et des qualités multiples qui ne sacquicrent que par
l'experience

Huit raisons pour lesquelles le pourcentage de Profit devra

ére ciloulé sur le prix de vente et non sur le prix d'achat

wee gque la rémunéradon des commis de vente est

vente

calenlée sur un certain pourcentage du priv de

2 Parce que le  pourcentage des dépenses  occasionnoes
la tene d'un commerce est basé sur le priv de vente. Si

voms parlez de pourcentage de profits sur le prix d'achat et de
ponrcentage de dépenges sur le prix de vonte, ot irez-vous?

3" Parce que les taxes commerciales et autres sont inva
viabloment hasées sur un jourcentage des tentes brules

\' Parce que dans les livies de comptabilité les totaux
cs tentes seuls figurent, rares sont les totaux d'achats

5 Parce qu'un profit doit ére fourni par deux éléments
tlum, le o capital inveati en marchandise,—lautre, le
re pour dépens
(u'om ne saurait judicieusement porter an compte de marchan

vaphial néeesss

dopérations et autres frais

diwe O coei west possible que si 'on calenle le profit sur e

6" Parce que lorsque vous dablissez la somme des venics
cela indigae correctement e montant des profits bruts ou nets
ae

Le pourcentage des profits sor Jes prix de vente est
indication du caractére des résultats des affaires de Fannée

hat n'en saurait donner une

tandis que le profit sur les prix d'a
ice exacte

=" Parce que les escomptes, ristournes, honifications, dimi

nuticns, efe., accordés aux clients le sont tonjours sur le prix

de vente
R Parce qu'ancun profit n'est réalisé tant que la vente
n'est pas effectnée

1 atehle suiva te monire le pourcentage qui doit étre ajc
o prix d'achat pour abtenic an poarcentaze donné sur le prix
de vente

Ajouter anx Pour abtenirsur — Ajowtez an Pour obtenir sar

i dachac leprix devente  prix d'achat  le prix de vente
8§ % 4349 .o B31.58%
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A TRAVERS LA MODE

COSTUMES POUR L'AUTOMNE

Les jaquettes de 30 et de 32 pouces continueront a étre les

\ présemt qu'en principe teates les onverture e
Lot Tt v Paris ot |
n plu ures qui'il y ' r prendre
¢ direction pre ce qui cor n 1 . lir
\lors qu'on peut admetty w'il i1
le longuenrs adopti wre uett |
fon génés embhle dicr plus part oA Ta
pratiom de longueurs variant ent | 1o
m dernier WS i seront | Neur 1
ur
Ouelgn L AsIns péciatitg Iétaillants d'a
le e recher nt e Hets non i oen )
. e it 1 nuies, ai
1a exeeption qui deénote un dési " la
v mais ne traduit en rien | nn N ogquast unanime gui
1 rodes jaguen e longnenr normal \ chagme
n, daillenr il se troun u Magasins g visent
1si PForicinalite ¢t tentent d pter a lenr riche
Hentcle un genre gqui ne iopas celui de tomt e monde, gquel
lisgracienx gqu'il p 1
Le fait que la ligne dn corps demenre sensililement |
me on ee qui concerne la sithonette daneée porte les ma
tarier penser gque les | ' | mente "
mencement la ] neront 1 1y regulicr
i osera porte pendant Phiver

L'INTERET SE PORTE AUX COSTUMES DE

La vogue de ces vétements sera en grand progrés pour la

\

on d'amtomne commencera, c'est-i-dire vers la |

réte |

clon

Une

leurs accapareront une grande partie des affaires, néanmoins

| st
X
la e
suell

tume

lques manufacturiers teavaillent & érablis

plus demandees,

VELOURS,

nouvelle saison.

u fur et & mesure que la on avanee, on voit se dessi

dance marguée en faveur des costunu

les de ce genre et les lanceront sur le marehe

1 surtont an velours et velveteens unis que Pon s'ar
our Uinstant, mais cependant on e<t loin de négliger les
de velours @ eotes et T'on peut espérer leur voir prendre
face de premier plan an cours de la prochaine saison

rs hrocart et le velours moiré sont ¢galement em

ponr confectionner de ostumes en entier aussi hien

tunies en velours et drap, Ces

wour combinaisons de «

irs servent anssi anx hesoins d'ornement

COSTUMES NCUVEAUTE.

grande variété de jolis tissus seront employés cette
saison.

Il n'est pas douteux que les costumes strictement tail

ra porté heancoup d'intérét aux modeles semi-tailleurs et
robes. 11 est 4 noter le luxe des tissus qui entreront dans
mfection de ces derniers et qui sont d'une variété inu

La richesse du tissu suffira a4 assurer le suceés du cos- velours

et a le rendre gracieux; c'est-a-dire que les manufactu-

riers ont fait un emploi trés modéré des garnitures. De fait,

tume composé de dens

la jupe

différem

en drap
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le costume lourdement charge d'ornements ne reacontrera
uere les sullrase t ne s o pas de bonne vente,  Les vete
ments les plus disg nt ceux faits de magnitiques
tissus, mais tr rement garnis d'ornements trés simples
Les principale caractcristigues des costumes  de fantaisic
sont les cols Robespierre, les cols Directoire et ‘es cols Mé

dicis, Ces col mt fréquemment tendus sur lils métalliques
de sorte qu'ils penvent ¢tre employés montant haut sur le

cou ou dans la forme de cols rabattus, au gré de la personne

qui les porte,  Quelques-uns des costumes les plus originaux
comportent de larges manchettes retonrnées de style Direc
toire: mais la tendance est plus partienlierement pour la man
chette rapportée on pour la manchette simulée formee par
une garniture

Une grande attention a ¢1¢ portée aux gilets qu'on ren
contre dans 1 disposition de beanconp de costumes.  Quel
ques-uns de cous-ci nt attaches aux cols et ne sont visihles
qu'i la partic supéricure de la jaguette; dantres sont de cou
pe évasée sur le devant, laissant voir la parie inférieurc du
« certains enfin ont lenr revers rejete en arnere ot
souvrent sur toute la longuear laissant voir le corsage de la

orge a la taille Souvent ces gilets ne sont gue batis et

Il en est qui sont établis s¢

peuvent étre enleves & volontd
parément, fournissant ainsi a la femme Poceasion d'un orne
ment qu'clle pent changer et varier, donnant i la meme ja
guette plusienrs effets difiéronts

Le t du corsage dépend en grande partie du propre
tissn du costime

PPar exemple, les vétements de bre wdeloth, de zibeline, de
velours de laine on de ratin nt des cors
de peluche on de hroadeloth clair, tandis

s de charmcuse

brochée, de velour
ges soit de broad

que les costumes de velours ont des co
cloth, soit de soie de fantaisic
Quelques-uns des cols les plus diégants et certaines man
chettes des plus gracieuses sont faites en fourrure Le Chin
chilla, I'éenreuil, e skunk, la taupe, le castor, le seal, sont tous

employés @ cet effet d'une fagon égale

Fréquemment, le col seul et les revers sont en jourrure ot
celle-ci est appliquie de telle maniére quion peut s détacher
lorsquion le désire.  D'étroites hande le fourrure, d'une lar-
geur moyenne de i pouce, bordent souvent le col, les
revers et les manchettes, Cette disposition est d'autant plus

apprécice quielle produit un effet ravissant bien qu'étant baucoup

moins cottense obtenir que celle qui prévoit les cols et revers

enticrement en fourrure.  Quelquefois, des bandes de fourrures

apparaissent aussi sur les jupes, mais elles entrainent un tel

supplément de dépense que les manufacturiers ne pensent pas
™ 1

les voir s'étendre @ un usage courant

STYLES DE JUPES A PLIS.
L'approche de la saison d'automne consacre la vogue des
modéles a plis.

Les premiers échantillons de jupes & phs qui furent ex
posés trés tor dans la saison créérent un véritable mouve
ment en leur favenr, mais tandis que heancoup d'ordres étaient
pris pour ce genre de jupes, le sentiment géndéral restait in

erait adoptée,  Les

certain, quant 4 la forme définitive qui

wehetenrs se montrérent réservés et demandérent a faire quel

ques essais avant de remettre des commandes importantes

Certes, les wdéles leur convenaiend, mais en  serait-il de

méme de la part de leurs clients?  On peut dire qu'a présent

ais ont ¢1é concluants

la question est tranchée ct que les
car les renouvellements d'ordres se font plus nombreux cha
que jour pour les robes @ pli

Les nouvelles jupes a plis épousent étroitement la forme

silhonette (rroite

du corps et sons conpees de fagon & ce que |

s0it conservie

TISSUS ET NOUVEAUTES

Beancoup de tuniques courtes ou de drapages forme pa

nier ont é1¢ employés de pair avee ces jupes a plis.  Les lon

acicusement

wes draperies sont également employées trés

dans ces modéles, particulicrement les drapés qui donnent un

effet en travers sur le devant et se terminent en pointe dans
le dos

Dans les robies de bal les jupes a plis sont divisées dans
le centre dan quelques-uns des modéles les plus attrayants,
la partie supérenre ¢tant faite d'une nvance pastel légére on
banche, tandis que la partie du bas comporte une teinte plus

sombre on de conlenr contrastante,  Quelgques ravissants mo

déles de ce genre ont le eor Wane et la partie supérieure
de la jupe eoulenr ambre depuis les genoux jusqu'au bord,
cette méme teinte ligurant anssi aux manches et a la ceinture

Lorsque denx nuances sont employées dans e sens, la soie

est posée avant que le plissage soit fait de fagon @ donner

Fapparence d'une jupe en deax morceans, Ce style éliming
Pentre-doublure.  On remargue dans la variété des jupes de
bal des jupes a plis en chiffon, erépe de Chine, charmeuse, net
et dentelle Les robes de soirée les plus soignées ont un
fond de charmeuse avee un dessus de draperie en chiffon ou
en net plissé.  Quelquefois deux épaisscurs de chiffon nt
emplovées en différents tons d'une méue couleur ou en
nuances contrastantes

Les jolis plis de eoté, les plis 4 la machine unis ou de

fantaisic, et les étroits plis erenx apparaissent dans les diffé-
rents maodéles de robes montres actuellement

weordéon sont faites en style régulier,

Les jupes a pli

Quand elles sont emp
qarniture est ordinaire-

en moir¢ on en effet raye wyees en

arrangement de rayures, cet effet de g

ment obtenu par le phi ¢ de fantaisie en ligne horizontale,

Par exemple, trois on quatre rayures de fantaisie allant du

wées de plusieurs pouces

corsage an  bord de la jupe, es|
v la ressemble en quelque sorte aux volants des jupons de

Corsage de dentelle

En dentelle d'ombre; chiffon de erépe vert; les garnitures
sont faites de chiffon brodé et orné de perles; ceinture ter-

minée en courte écharpe




ures
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Tétes en Cire et
Bustes

Nous sommes toujours a l'affit des \

meilleures aides pour le marchand qui \ /
désire faire des étalages modernes pour
son magasin et ses vitrines.

Nous faisons une spécialité des tétes
en cire. Elles n'ont pas de supcrieures.
Nos formes pour draperies sont les plus
nouvelles et de bonne valeu:

Pour plus de détails, ivez-nous,

DALE & PEARSALL

106 rue Front Est, Toronto. —— CaEe.

emaiilé,

Vous ne prenez pas

de risque

quand vous placez une commande pour une ligne
de vétements “Fairsex” pour jeunes filles et
enfants, La qualité ressort de toute les mar-
chandises de cette marque. A cette qualité se
, Joint un degré de style, d'ajustage et de fini qui
plait & chaque client partout ol ces marchan-
dises sont vendues

Vous pouvez augmenter davantage
votre commerce parmi la meilleare
clientéle en tenant un bon stock de
“Fairsex”,

A AN N = X6 R RDRAN QT TV SR ARSI WA AR RS

HUTNER CLOAK, CO,

Autrefols do New York.
aenicialités en Paletoteporr e, 92:56 Ave. Spadina, Toronto.
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ROBES ET MANTEAUX

VARIETE EN ROBES DE VELOURS.

Les nouveautés de velours et de corduroys donnent de I'ori-

‘e Al

aux

11 est bien évident que le commerce de gros s'attend i
une forte saison de velours, @ en juger par la multitude d'¢-
chantillons qui compose sa ligne. Alors que les  dessing
sont trés simples, la richesse des tissus donne aux modeéles
un attrait extraordinaire

lours unis, les chitffons et velours brochés aussi bien que les

Dans les articles de prix, les ve-

ditiérentes variétés de velours miroir deux-tons sont fort em-
ployeés,

Les reliefs de velours sur chiffon sont trés prisés pour
longues draperies et sont d'un effet trés gracicux, car ce tissu
est trés souple ¢t se prete admirablement bien aux arrange-
ments drapes

Les rohes de diner on de scirée comportent peu de ve-

lours dans e corsag Des tissus donx et transparents tels

que Te ehiffon, e nat ot le talle sont plutog choisis avee des
dentelles métalligues faites @ la main.  Un petit tablier de
velours conpé en carré on en pointe part de la jupe et re-
monte jusqu'a la taille dans quelques-uns des meilleurs mo-
déles. Dantres styles montrent un ¢oté du corsage en effet

drapc de velours

Le santoir souligné d'on V oprofond s'ouvrant devant et
t une autre variante de
Pusage du velonrs dans les corsages de réception ou les robes

derriere ot Cehaneré sous les bras ¢

de soirée et produit un effet trés attrayant, Lorsque la robe
est fuite de tissus souples tels que le chiffon oun le velours-
est confectionné en velours, et un brin de
s T'effet un pen

miroir, le corsag
dentelle, gilet on dessous de manches, ¢gay
Tourd du vétement

La plupart des jupes e robes hahillées sont longues, et
touchent presgue e sol, il en est meme qui esquissent un
soupgon de traine, Quelgques ravissants modéles sont cepen-
dont de moyenne Jonguenr,  Les dentelles de Venise,
1ol émiennes, et les Carrickmacross ornent beancoup de ces

Gidgantes rohes d'aprés-mid

Les robes de ville en velveteen, velours et corduroy re-
vie trés en vogue mon-
went du surplus de la
cet effet. Ce drapage
et parfois au cen-
t le sucees de cet

tiennent largement Pattention. Un st

tre un effet drapé produit par le reléve
Tonguenr de la jupe qui est ménagé a
prend place sur le eoté, devant on derriér
tee de la inpe, devant et derriére, Ce qui
arrangement. cest qulil ne necessite ancune couture, le dra
pise ot la jupe étant d'une seale picee,

les dessins de

Dans les robes de ville, les effets de tablie
es de Blouses russes sont parmi les plus po-
fie ou de cuir terminent les cor-

surplis ¢t les st

pulaires,  Les ceintures d'ét
Sages, Les cols  Robespierre, les  gilets  dtroits, les  jabots
tombant sur les mains sont les points de style les plus fré-
quemment développés soit en dentelle, soit en charmeuse on

en jolis nets de fantaisie.

Les corduroys ou denx-tons sont couleurs tan et brum,
Wleu ¢t noir, taupe et noir, noir et blane, violet et lavende.
Les ral blanches en corduroy sont trés demandées et la
plupart des manufacturiers ont compris plusieurs de ces mo-
déles blanes dans leurs lignes,

Les rohes en corduroy sont assez légéres par suite de
Pextraordinaire doneenr du fini de ces nouveaux tissus. Les
velveteens sont principalement montrés en noir uni, en bley,
en brun et en taupe,

LES MANTEAUX DE SOIREE.

" sac. s

Les du soir reti une
tant en nuance claire qu'en teinte sombre.

Les acheteurs ont fait prewve d'un véritable empresse
ment & Pexamen des manteans de soirée.  Dans cette classi
fication on comprend les manteaux strictement réserves au
port du soir et ceux qui peuvent étre portés aussi bien en ma-
tinée qu'en soirce,

Pour les manteaux exclusivement destinés au port du
soir, les velours, les peluches, les brocarts, les charmenses et
les broadeloths de coloris clairs sont préfércs. La plupart
ces manteaux ont les manches coupées & meme le corps du
vétement avee des crnmanchures extrémement larges.  Bean-
coup, en somme, ont plutot la forme d'un collet, et Pidée qui
a presidé a leur ¢ablissement indigue clairement qu'on a
cherché @ ce qu'ils se mettent ou s"Otent rapidement ¢t sans
difficul

1

rangoer

Catin de rendre leur port pratique pour le th

mi les pardessps extrémes de cette espece on duit

les effets de panier. 11 convient de dire gque Tear sue
ces 0 rien de sensationnel, bien que gquelques effets drapés
de e caractére soent considéres comme tres Clégants,

Quelgues modéles sont faits de tissus de perles d'un as-
pect ravissant.  Les perles ctmeclantes et les combinaisons
de conlenrs tranchantes produisent un effet superbe.

Pour le port plus conrant les manteaux avee manches
sont plus apprecics et de fait plus pratiques,

Tandis que les nuances cliires sont employées de prefe-

rence ce genre de vétement, la demande est tres forte

pour manteans noirs, hrans, bleus marine on taupe striés de
filets de conleurs claires,  Ces derniers conviennent al

ment pour le port du soir ¢t pour Ta ville, On rencontre quel-
ques types panier de ceogenre, nais la demande en est tres

limitée.  Quelques-uns de ces manteaux sont de trois-quart
en longueur, de sept-huiticme parfois, mais la grosse demande
ce cantonne surtout dans les vetemonts duosoir de plane on
wnenr, particuliérement dans e dos, le devant étant guelgue
fois un pen plus court

La fourrure est la garniture favorite pour ces manteaux,
surent,  La dentelle est
employée pour quelques-uns des plus élégants modéles. Les

Toutes les fourrures & la mode y

dentelles de Venise, de Bohéme, de Climy, de Carrickmacross
somt parmi les plus recherchées, de méme que les ric hes den-
telles métalligues,  Parfois les cols et manchettes offrent une
touche legere de broderie orientale et les velours brochés on
les charmeuses brochées sont craployées trés agréablement
sur les tissus unis,

LES MANTEAUX D'AUTOMOBILE.

Beaucoup des nouveaux tiscus sont destinés a la confection
des manteaux d’automobile pour I'automne.

La popularité croissante des automobiles entraing naturelle
ment une demande plus considérable de manteaux convenant a
Fautomobilisme, et le marché n'a pas manqué de profiter (e
ncer d'excellents moddles de cette espece

cette vog
pour 'automne.
Les caractéres les plus frappants de ces manteanx résident

pour

dans les tissug, ot hien que cenx-ci soient 'un prix exorbitant,
atteignant  parfois jusouna 10 la verge,
grande varidté,

Les bouclés, les velours de laine, les velours rasés, les ra

onoen rencontre une
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OTRE méthode la plus éco-
nomique pour la vente des
articles de confection est de
vous procurer I'agence de la

le

“ba mptells Glothing
Ne prenez en stock que juste ce dont
vous avez besoin des grandeurs les plus

demandées et satisfaites vos clients
de grandeurs dépareillées, au moyen

du Systéme Spécial
de Commandes de

: “Gamplalls Clothing

rés A la fin de la saison il ne vous restera plus de grandeurs

art dépareillées — vous n'aurez pas besoin d'uvoir recours
aux ventes d occasion et votre capital ne sera pas
géné.

Ce vous d. du bénéfice net du com-
uR mencement a la fin.

est Campbell’s Clothing est bien connue par tout le
Canada pour la haute qualité de ses matiéres et de sa
main-d'oeuvre.

il ; Le Systéme Spécial de Commandes vous permet de
N ; devenir un marchand de haut ton sans dépenses de stock

ent H ou de travail élaboré.
i Nous n'avons qu'une agence dans chaque ville. Si nous
ﬁ ne sommes pas déja représentés dans la votre, écrivez &

- | THE CAMPBELL

& MANUFACTURING
| COMPANY LIMITED

- M MONTREAL. W

e
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tines, les draps a double face, les cheviottes, les zibelines et les

ndes irlandais et écossais sont parmi Jes tissus qui sont
offerts avec le plus de succés. Quelques manteaux sont faits
en deux parties jointes a la taille ou légérement au-dessous

Par suite de V'épaisseur et de la richesse des tissus em

ployés, on porte peu d'attention aux garnitures pour ces sortes
de vétements, mais on utilise beaucoup de cols ajustables qui
sont a la fois pratiques et gracicux

ARTICLES LF COU

Les plus belles sortes sont achetées par quantité — Le succés

de la saison est assuré

Les cols Robespierre continuent a étre en téte — Les fraises
Robespierre obtiennent un beau succés — Les cols
Médicis gagnent en faveur spécialement dans les arti-
cleg de prix — De nouveaux jabots-bavettes sont pré-
sentés — Les guimpes sans manches, les chemisettes
et les volants plissés font partie des articles de la
saison.

Corsage de Cluny blanc.
Modéle de dentelle d’allover, encolure en chiffon,

Les manufacturiers d'articles de cou sont aux anges. Ja
mais dans aucune saison les indications de la mode n'ont fait
prevoir si surement un gros emploi d'articles de cou pour fem
mes dans une telle variété de styles. Si quelque doute pouvait
subsister & ce sujet, il ne peut en étre question a présent, car les
achats faits dans toutes les parties du pays ont fait disparaitre
jusqu'aux moindres appréhensions

Si T'on en croit les manufacturiers, le sentiment général
est en faveur de la qualité et de la nouveauté

“Le déps

rtement des articles de cou est comme une sorte
de vaudeville continuel”, nous disait un important manufactu
rier, et comme pour le vaudeville, la nouveauté et la qualité lui

Sur beaucoup de modéles on remarque I'usage de la cein-
ture; les demi-ceintures sont aussi en grande vogue, Une autre
garniture a noter sont les boutons qui sont ¢tablis généralement
pour sharmoniser avee la nuance du tissu.  Beaucoup de ces
boutons sont plutot larges et la bordure de la boutonniére est
de couleur claire. Cette fantaisie a le don d'égayer ce qui dans

le reste du vétement pourrait sembler trop sombre

POUR FEMMES

ont absolument indispensables pour atteindre au sucees

St F'on s'en rapporte & la libéralité qui préside au choix des
meilleurs  article cette saison, on voit que les acheteurs ne
prennent pas seulement avantage des conditions favorables de
la 1

ode, mais nent aussi sur Je fait que “rien n'est trop
dispendicux pour une femme si elle en a le désir”

On conguit que les wiacturiers se montrent satisfaits

de ces conditions, car la rapide exploitation de ce genre d'arti
en hon marche, est une menace sérieuse pour leurs profits

181 bien que pour ceux du détaillant

Les étalages sont importants,

Dans la ligne d'articles de cou, les étalages sont particu
werement profitables et on devra veiller & soumettre les nou-
veaux articles an public dés leur réception. On ne devra pas
weénager Pespace pour ces expositions et transformer sowvent
la disposition des différents articles

Les formes variées de cette année favoriseront les étalages
fréquents et renouvelds, et les styles Directoire ou Robespierre
e proteromt admiral’emont & des arrangements agréables et

multiples

La demande pour style Robespierre.

L'idée du style Robespierre s'est tellement ancré dans l'es
prit populaire que toutes les fantaisies en porteront la marque
Les tailleurs et demi-taillenurs Robespierre sont en grande fa-
veur & présent et leur vog

e ne fera que grandir @ mesure que

la saison avancera

Les fraises Robespierre.

Les diffirentes fraises ¢légantes Robespierre sont parmi les
articles les pius nouveaux et les plus appréciés dans les piéces
de con. Quelques-uns des numéros les plus en vogue sont dé-
veloppés en noir et blane, répondant ainsi 4 la faveur marquée
pour ectte combinaison de couleurs,

autruche et le satin sont les principales four

La maline
nitures employdes. On fait quelque usage ¢galement du mara-
hout

Quelques spécimens sont établis en satin ¢ffilé combiné avee
de 1a maline, ce qui donne U'effet d'une frange souple

1

sante jusqu'an port de la fourrure

1 demande pour cette cat(gorie de marchandises ira croi

Les Robespierre de toile et de Plauen.

un article de con n'a échappé a Uinfluence de la pé

P
riode Directoire, il s'ensuit que méme les cols tailleurs en toile
ont adopté Veffet de pointe longue, et I'enroulement depuis la
gorge du caractére de la mode Robespierre. Des Robespierre en

riche dentelle de Plauen sont aussi en évidence.
Fort assortiment de Plauen,

Un important volume d'affaires a été enrcgistre en cols et
manchettes de Plaven. Deaucoup de nouveaux styles sont lancés,
comtinue @ se manifester pour les echarpes-

Un spécimen

mais la preférence
chiles comme celles déja vues précédemment
qui jouit également 'une vogue véritable est le chale-revers.
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INDECUTABLEMEIL’

La principale maison
de gros pour chapeaux
d’hommes au Canada.

Ayant derniérement agrandi notre
local, nous sommes maintenant en me-
sure de répondre a tous vos besoins,
attendu que nous pouvons porter l'as-
sortiment le plus considérable et le plus
complet dans cette ligne.

La Compagnie Waldron-Drouin, Limitée

160-162-164 Rue McGill,
MONTREAL.

91 Rue Albert,
WINNIPEG.
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Bonneterie

Nos représentants sont maintenant en route,
montrant des articles spéciaux pour le printemps
de 1913 dans les lignes ci-dessus, comprenant
le Bas spécial “Fitzsilk” fait expressément pour

nous.

“PATENT

Knotted Mesh”

Le Demi-Bas “The Queen"”, en
fil de soie lisle, & $2.25, estla
meilleure valeur qu'on ait vue sur
le marché. Nous sommes les seuls
agents au Canada pour les Sous-
Vétements Hygiéniques *“Ramie’’,

“Cross Knit'" et *Knotted Mesh ’.

Un assortiment complet de Tissus & Robes et de Garnitures pour

Robes.

Seuls agents au Canada pour

Fitzgibbon Limited
MONTREAL.

Square Victoria

QUEEN’S CLOTH

enregistré

Gants  Sous-Vétements
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Le succés des cols Médicis.

La plus récente manifestation de I'idée Directoire se ren
vontre dans le col Médicis dont le succés n'est pas douteux, La
plupart des modéles les plus élégants sont formés de dentelle de
Boheme en combinaison avec jabot de dentelle d

mbre et effet

de petit noeud ou de cravate en satin de couleur ou en taffetas
Le point marquant du col Médicis dans toutes ses variantes est
'extension dans le dos, obtenu par des fils métalliques formant

un rouleau partant du cou et dessinant un cadre pittoresque

pour le visage.
Nouveaux jabots bavettes.

Des préparatifs ont été faits en vue d'un hon commerce e
jabots qui atteindra son point culminant lorsque les fourrures
seront portées, Une des plus récentes créations dans le champ
des jabots est celle du nouveau style “bavette”
‘té pris en stock en quantités importantes et 'on peut s'attendre
4 une bonne saison de vente pour cet article

Les jahots ont

NOUVEAUTES 15

Les guimpes sans manches.

Les guimpes sans manches se partagent les honneurs avee
Au point de vue de la vente aucun article de
sauf les

tes chemisettes
cette catégorie ne peut rivaliser avec les denx proecites,
volants plissés qui continuent @ etre pris dans toutes les lar
geurs ot styles

Les effets Van Dyck et les effets |
rent en haute estime

intés en volants demen

Nouvelles garnitures,

Uns importance toute particulicre a «t¢ prise cette sason
deja par les garnitures de boutons

Les pierres du Rhin, les eristaux et les houtons recouverts
de satin sont tous employés largement dans la décoration des
diffcrentes nouveautes

La pratique de garnir les boutons avee des fils de
contrastantes st populaires dans le vétement pendant
articles de coun par

couleurs
la saison
passée, est appliquie avec  avantage aux
auelques maisons qui s'efforcent @ trouver le dernier cni de la
variété et de la nouveauté

LES BRODERIES

Beau succés des différentes lignes — Les volants de dix-huit
pouces seront d'excellente vente — Les volants de dix
A quatorze pouce. sont employés par les f
riers de en line — Les
de quarante-cing pouces, les bandes étroites et les all-
overs ne jouissent que d'une activité modérée — Les
variétés de Cambrai et de Suisse tiennent une place
en vue.

Les voyageurs sont déji en route pour leurs territoires
respectifs avec leurs nouvelles lignes de broderies pour le
printemps 1013, On peut se montrer nettement optimiste en
ce qui concerne les broderies, non seulement a cause de l'im-
portance des ordres déja enregistrés, mais par suite de la
tendance de la mode qui indique clairement que leur usage
sera en grande faveur au printemps prochain,

“Tout le monde a son heure,” nous disait récemment un
important importateur et manufacturier de broderies, “et je
crois que la notre viendra bientot.”

I1 est bien certain qu'un mouvement significatif en faveur
des broderies se dessine sur le marché et cette indication est
bien faite pour donner de 'espoir aux plus découragés et aux
plus pessimistes.

L'intérét général se réveille,

Un symptome particuliérement probant qui annonce le
retour des broderies est le fait que cet élan soudain d'intéret
est pointé dans toutes les lignes.

Par exemple, il y a un an, les manufacturiers de sous-
vétements donnérent la préférence aux dentelles & tous nou-
veaux changements, excepté dans les articles trés bon mar-
ché; cette saison, les volants de 10 & 14 pouces sont employés
par les manufacturiers de dessous en mousseline de tous
grades

Les manufacturiers d'articles de cou projettent de faire
entrer dans la confection des cols hollandais des guimpes et
chemisettes beancoup de délicats allovers.

Les manufacturiers de corsages et de robes envisagent
favorablement la probabilité du role important que tiendront
les broderies dans la préparation de leurs lignes de prin-
temps,

_Les effets de dentelle sont indiqués dans les broderies.

Un fait marquant des nouvelles lignes est la proéminence
des variétés délicates ajourées.

Ceci est directement en harmonie avee la tendance du
style présent pour les effets de garnitures douces et trans-
parentes

Ces nouvelles broderies du caractére de la dentelle mar-
queront toutes les lignes sauf les brassiéres, pour lesquelles
des dessins petits et délicats sur toile épaisse seront preféres

Nouveaux effets Colbert.

Les broderies Colbert obtinrent un suceés considérable a
Paris durant la derniére saison et on peut s'attendre i ce que
cette vogue considérable ait son ¢écho ici an printemps pro-
chain.  D'ailleurs, lintérét s'est déja porté ici a ces effets
spécialement dans les articles riches.

Les effets Colbert se rencontreront dans presque toutes
La production de cette saison est ex-

les nouvelles lignes,
ceptionnellement fine et délicate

Les largeurs qui se vendront le mieux.

En outre de la demande importante qui s'adressera aux
volants de dix et quatorze pouces pour garniture de jupons,
les volants de dix-huit pouces retiendront largement V'atten-
tion. L'activité des largeurs de 45 pouces est quelque pen
limitée du fan que certaines parties du stock ne sont pas en-
Les volants de vingt-sept pouces ne sont pas
De bonnes affaires

core épui
tout a fait aussi actits qu'on s'y attendait
sont faites en allovers, en bandes et en volants pour robes.




16 TISSUS ET NOUVEAUTES

H 206 - $8.50 doz

H 204 -$10.50 doz

Principaux Styles de Cols

faisant partie de notre importante et exclusive série pour cet automne.
Notre assortiment est rempli des nouveautés les plus récentes, les plus originales et les plus attrayantes.

R. D. Fairbairn Co., Limited

107 Rue Simcoe, Toronto. {
President—Rbys D, Fairbairn Vice=presidents—§F. 3. Knight, W, C. ClfL,

| |
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LES CHAPEAUX

Grande variété de modéles simples — Promesse d'une
excellente saison.

Les formes larges et plates, les formes pastillon, les Robes.
pierre modifiés et les canotiers a bords roulants se
classent dang l'ordre mentionné — L'autruche, sous
toutes ses formes variées, est une garniture qui vient
au premier rang — On a beaucoup remarqué un nou-
veau chapeau avec boa en autruche — Le chapeau
garni d'une seule rose continue a étre bien porté.

Que ce soit consciemment ou non, toujours est-il que les
grands chapeliers de  Paris se sont  appliques cette  smson a
créer des chapeaux qui pour la plupart sont simples, nouveaux
et d'un port commode

Et cette constatation permet d'espirer que la saison sera

particulicrement favorable a ce genre de commerce

Tendance des formes, — — —

Cette idée de choses normales est particulicrement mise en
évidence dans les formes. Les fantaisies fomt presque totalement

défaut alors que les formes larges ou petites mais simples, gra
cieuses ct de lignes definies marquent leur influence partout

Les formes larges, plates ou demi-tombantes, les canotiers
élégants a bords roulants et les styles Directoire modifiés sont
parmi les formes qui prévalent. Les calottes hasses, souples, dra
pees, constituent un fait marquant de la mode

L'autruche,

Les garnitures d'autruche gagnent rapidement en faveur
Les b

ndeaux, les plumes, les bandes, les franges, les ornements
et fantaisies variées d'autruche sont bien reprisentés dans les
nouvelles lignes

Les applicaions d’autruche & plat sont principalement en vue
et obtiennent un plein succés, bien que leffet tout droit soit
également en évidence

Les chapeaux boa d'autruche,

Une des créations les plus originales lancées cotte saison
est le chapeau boa d'autruche

On garnit le chapeau d'un boa d'autruche vert, d'une moyen
ne grandeur, attaché sur le bord supérieur gauche plutot que
d'un modéle de peluche plat. Le hoa est rejeté en arriére sur e
con du coté gauche

Le vautour blanc est trés employé comme garniture unique

aux ¢légants en velours noir ou en peluche noire

Le coq blane continue 4 faire fureur. Les ailes Blanches
particuliérement celles du style bien connu dénomm acropia
ne” introduites par Georgette, sont fort apprciées

Garniture d'une seule rose,

La garniture d'une seule rose a atteint un popularité consi
dérable. Un des modéles introduits sur le marché avee le plus
ae succeés est celui fait de velours noir avec une calotte ouple
de satin blanc et le bord supéricur garni d'une scule rose “ e an
té d’Amérique”, placée presque sur le devant

Les touffes de roses et les nouveaux houquets frangais cont
‘ également en forte évidence

‘ Les touches de métal.

La note “métal” est rencontrée constamment sous formes Modéles de chapeaux de la maison Debenhams, de Montréal.
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de nouvelles garnitures, roses, bandes, dentelle et drap. On re-
marque sur les modeles leg plus smarts une seule trace de me-
tal allant de pair avee une gamiture de fourrure, de fleurs ou
autre.

Les malines.

Les malines ne sont pas tout & fait en aussi forte position
qu'au commencement de la saison, mais elles apparaissent sous
forme de plis souples presqu'an bord de la passe.

Un type bien accueilli de chapeau, bordé de maline, est le
large chapean tendu de velours noir ou de peluche avec une
seule rose (norme pour garniture,

Le blanc et le noir.

Les combinaisons de blanc et de noir continuent & dominer
sur le marché des chapeanx, surtout dans le développement de
styles tailleurs et demi-tailleurs,

La couleur taupe vient tout de suite aprés, et ceci n'est
qu'un résultat naturel de la vogue marquée pour les robes et
costumes de cette nuan

L'ambre, le bleu de roi, les teintes fuchsia foncces, les nuan-
ces seal et brun de bois, ainsi que les verts clairs sont bien re-
présentés. Le coloris prune est le favori dans les lignes ultra-
exclusives.

La taupe garniture de fourrure pour chapeaux.

On se montre fort intéressé de 'attention porté a la four-
rure comme garniture de chapeaux, principalement pour former
ou orner d'élégants turbans. A ce point de vue, la taupe tient le
premier rang, viennent ensuite le renard, le skunk et I'écureni!
Un nouvel ornement de métal est ordinairement employé sur
les modéles garnis de fourrures,

PRECEPTES POUR LES DETAILLANTS.

La réputation de votre magasin dépend surtout et avant
tout de la qualité satisfaisante des marchandises que vous y
vendez. Si vous devez vous débarrasser d’un article de piétre
qualité, veillez & ce que votre client comprenne que vous ne
le garantissez pas,

C'est trés joli d'angmenter votre propre commerce en
attirant une partie de la clientele de votre concurrent, encore
faut-il que vos procédés soient corrects, ne soient entachés
daucune action louche, 11 faut que vous atteigniez ce ré-
sultat convenablement en jouant cartes sur table,

Obtenir d'un client par une fausse représentation plus
que la valeur réelle d'un article, n'est rien moins qu'une for-
me de vol.

Introduire dans votre ligne réguliére un petit stock de
marchandises & part que vous vendrez & un prix trés réduit,
n'aura pas le don de vous faire des amis parmi ceux qui font
de cet article, que vous vendez presque pour rien, leur ligne
régulicre.

Si une annonce loyale ne vous aide pas 4 vous faire ven-
dre vos marchandises, n'en accusez pas l'annonce, mais les
marchandises elles-mémes,

On ne peut se fier & un petit magasin qui ne fait que des
annonces sensationnelles de “soldes d'usines” sans jamais
tenir compte du stock régulier,

Ne proclamez pas que tout ce que vous offrez est une
véritable occasion; les occasions véritables sont des excep-
tions et non une régle; personne ne Vignore,

On dit souvent qu'une chose “bien achetée est & moitié
vendue”, ('est peut-étre vrai, mais il est juste d'ajouter que
si vous ne faites pas un effort pour assurer la vente d'un ar-

ticle acheté dans ces conditions avantageuses, vous n'en tire-
rez aucun profit.

Pour un commercant le moment de se croiser les bras
et de se reposer n'est venu que lorsqu'aprés fortune faite il
est sur le point de se retirer,

Vous devez laisser de coté toute affaire que vous ne pou-
vez obtenir sans discrédit pour vous-méme ou pour vos mé-
thodes.

Méfiez-vous du compagnon qui vous flatte continuelle-
ment, le jour oit il aura une faveur & vous demander n'est
pas loin,

Encourager l'extravagance d'un client peut rendre fruc-
tucuses les ventes d'aujourd’hui, mais réduira trés probable-
ment les profits de demain.
us admirons chez un homme l'économie judicieuse-
ment comprise, mais nous méprisons I'avarice; il est bon de
s'efforcer 4 se maintenit dans un juste milien a ce point de
vue.

Plus vous obtiendrez aisément la confiance d'un client,
plus vous aurez de difficulté & vous faire payer ce qu'il vous
devra,

Souvent lorsque quelque chose éloigne de votre magasin
un client ¢t le conduit i un de vos concurrents, c'est parce
que vous n'avez pas su subvenir i ses besoins et vous con-
former a ses désirs,

L'homme qui prétend connaitre tous les préceptes du
commerce et proclame qu'un journal de commerce ne saurait
rien Iui apprendre concernant ses affaires est presque inva-
riablement celui qui se plaint le plus amérement de la pé-
nurie des recettes et de la difficulté des temps

L'HOMME VERITABLEMENT CAPABLE DE FAIRE
QUELQUE CHOSE EST CELUI QUI L'EXECUTE

La cote de votre salaire indique la cote de votre valeur,
11 n'y a aucune raison de croire que vous étes capable de ga-
gner davantage 4 moins que vous n'obteniez un salaire pius
élevé, S'il en était autrement, lindividu qui gagne dix dol-
lars par se maine pourrait proclamer trés raisonnablement que
son habileté devrait lui permettre d’obtenir mille dollars
dans le méme temps.

Celui qui peut gagner mille dollars par semaine est celui
qui obtient hehdomadairement cette somme, $0it comme sa-
laire, soit comme revenu,

Celui qui peut gagner mille dollars par semaine n'est pas
I'individu qui se fait fort de gagner cette somme, mais celui
qui la touche réellement en paiement de son labeur ou com-
me résultat de ses opérations.

Dire qu'on est capable de gagner une certaine somme ne
constitue qu'une vantardise, c’est un mot creux et sans signi-
fication. Ce qui veut réellement dire quelque chose, c'est la
preuve que 'on fait d’une telle assertion.

Sans doute on peut apprécier la parole de quelqu’un & sa
juste valeur et avoir confiance en ses dires, mais tant de gens
sont sujets au bluff, i la prétention et @ la vanité qu'il faut
s'en défier,

Nombreuses sont les personnes qui se disent capables de
faire un gros salaire et qui gagnent trés modestement
leur vie,

L'homme qui prétend que s'il avait voulu, il aurait pu
obtenir tel contrat ou conclure telle affaire, ne fait qu'avouer
son incapacité, et sa vantardise semble puérile et enfantine,

Croyez-nous, chacun en général est payé 4 sa juste va-
leur. 11 convient donc de ne pas exagérer ce que l'on vaut
sous peine d'étre taxé de prétenticux et de faire considérer
ses assertions comme contrefaites. Se dire plus capable que
'on est, c'est tromper les autres et se duper soi-méme.
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Nouvelle Etiquette pour les “Steelclad Galateas”

Pour éviter toute confusion avec les étiquettes employées sur
les“GALATEA” ressemblant aux “STEELCLAD", nous avons
modifié l'étiquette “Steelclad Galatea” tel que ci-dessus.

STEELCLAD GALATEA

Est le Tissu Idéal pour vétements pour dames et enfants.

Léger, il ne se rétrécit ni ne se relache. Il est d'un trés beau fini. Il mesure plus de
9, de verge en largeur. Il se détaille avec un bon profit a des prix populaires.

sa
NS
ut

Mettez “STEELCLAD” sur vos rayons
Il se vendra toute l'année durant.

le
nt

Voyez votre Fournisseur en Gros pour les Marchandises Fabriquées et Garanties par
pu
er
e,

Dominion | Company, Limited.
TORONTO MONTREAL WINNIPEG
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LA MODE MASCULINE
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N cemen. hien entendi, échappent anx  rigneurs du
chi ot tyran I Ierets de 1a Mode Leur eston
d'antoma! Histe dlexenrsionniste ot restent  approprics  aux

N3
1IN




e

TISSUS ET NOUVEAUTES

_St@rorut

~
UNSH RlNKABlE

UNDERWEAR FOR MEN

Le Sous-Vétement

Pour Votre Meilleure =
Clientele Masculine.

Ayant fait une spécialité de cette marque de

Sous-Vétement depuis des années, et consacré

tout notre temps et notre énergie pour I'amener

a nt int

plus universellement connu de nos jours.

le plus prés possible de la perfection, nous ne
dés lorsqu'il s'agit de
'offrir en concurrence avec le sous-vétement le

Le Sous-Vétement “St-Georges” répond aux

besoins de votre meilleure clientéle, quant a la

qualité, au fini et a 'ajustage.

Il vient dans toutes les grandeurs et pesanteurs
1l est tenu par tous les marchands de gros.

L woouwj
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“*1 Rue Sparks 70 Rue St-Joseph {

Commandes de modes
par la poste.

Anélez-vous un Instant et considérez le

service que nous vous offrons.

Nous portons une pleine ligne générale d’articles de
mode qui contient toujours les Derniéres Nouveautés.

NOS PRIX SONT JUSTES.

Nous disposons immédiatement de toutes commandes
faites par la poste celui qui s'en occupe s'ap-
plique a étudier vos besoins et remplira vos commandes
tout aussi bien que vous pourriez le faire si vous étiez
sur les lieux.

Chapeaux, Plumes de fantaisic, Velours, Pluches, Soics et Rubans.

Envoyez-nous votre prochaine commande.

DEBENHAMS (caANADA) LIMITED
MODES et NOUVEAUTES
18 et 20 Rue Ste-Héléne

MONTREAL.
OTTAWA. QUEBEC.

P R R |
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circonstances. Fux seuls conservemt les bas, Jos jarretiores, la I
clotte comrte, la casquette, les gamts de cert res large A
v |
chemise de flanelle mousseline a col mon, la eranvate none n . x
Gon y ” L _~ - 1
Ne terminons pas sans parler des pardessus ’ | ¢t % ‘W
Cens du matin et de Vapres-midi se conpent de forme de : ™
y ares hmgs revers, Ni teop longs, #i trop larges, & son ) o .
chant les omtons dattache, ils se font en shet'and [ N f r
Cenx du soir, plus fon it des revers e T ' / \ /
les enrichissant, et wne doubilure bien glissante, johe @ 1" / \
waned om rever Je ovetement sur habin | \
—_— b i
. " T — k-3 3§ A RIS o
LA MAISON TOOKE BROS. S'ASSURE L'EXCLUSI Y o ] Y

|

VITE D'UNE NOUVEL INVENTION
POUR CHEMISES

La maison Tooke B L of Canada, vient oy et

droit exclusif de faire usige an Canada du protege-con pat

» ‘
it patente (Fantless Patent Nekgards) \ v *
" ‘ * H - el g |§ s

I Rosenfeld & Cie, les mamuatacturiers des che Fantle ¥
hemises de nuit o pyjamas, qui. fes premiers, ont adopte |
PROLCEE Ot O QUEstion ©f 'en sont asstire Te hrevet ot iecorn

Fowdke D Bad, g smt considéres commme Tos s \ i
portants ot les plus ancens chemsiers da Canada, Je priva \ i | 1
Cemployer sur tates leurs Ghemises cette: nouvelle invention . ¥ " i we ¥
g Secarte complatement des encolures damrefons of o wenn
un steees colossz \

MM Tooke Bros, dont la compétence en pareille maticre
nest pas doutense, jugerent gue eette nony et Nsttaait \ |
veritable perfectionmement de la chemise of en donliait Ta qua i |
lite de vente of w'hesiteremt pas & Padopter pour Pappliguer \
leurs chemises v = l

La publicite faite dans lo passé par £ Rosenfeld & Co, tamt oy o -
1 Padresse du commergant, qu'a celle du consommatenr, o o
les meillenrs résulats of le public aussi bien que Tes détaillam b o
et aceneilli cette NoumveRIe avee un empressement gue e pre

dent meme pas les inventeurs {

!:
LE TUXEDO, OU VESTON DE SOIREE.
(Selon les proportions.)
Poitrine 36 pouces. Taille 32 pouces
Hauteur § pieds 6 pouces.

\u point A menez deux lignes 4 anele droit

De N a B, /3 de la mesare de poitrine plus 300 ponee
i 000 de Ta hantenr; de Ca D), 6 poned \a B, v de 1a han
tenr moing 305 ponces; I oest a misdistance entee N et B 1
est i micdistance entre N et Fode H 1B C0 D et 1 tirez une
ligne droite Pe Ca b1 ponee: arvondissez la forme du de
de Ha 1 et abaissez jusquan bas: cela donne Te point Ji de
I 4 K, moitié de la mesure de poitrine: de K & L, 184 pones
Noest a mi-distance entre | et Kide N a O, 310 pouces; de O
menez denx lignes d anele Troit: Q est & mi-distance entre |
et Opde Qa Rty pouce: de R, éevez une perpendicnlaire
i donne Y

De B AT, 1/12 de la mesure de poitrine: S est 4 mi
listance entre R et Q; abaissez une ligne de S a 230 de 29 4
Z, méme distance que de | a 8o tirez une higne de 23 4 Z; Qe
Vi U685 poneess de U a NLatD ponees tirez une ligne de
Va Vide A d W, 016 de T mesare de poitrine: élevez une

‘ hane du point W opour trouver X tirez une ligne de X a Y

et formez le dos

De 1" a1 moitié de Ja mesare de la taille; le point 2 est

A
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OTTAWA : 111 Rue Sparks. MONTREAL : 242 Rue St-Jacques.

Chambre 2 Chambre 2
_

HALIFAX : EDIFICE KEITH.

Chambre 9

Souvenez-vous de la marque Souvenez-vous de la marque

pour les serges noires et mari-
nes et les Vicunas.

pour étoffes a robes et draps
a costumes.

Etoffes a robes fashionables, Costumes et étoffes a ostumes pour
dames—Soies et nouveautés pour corsages—Nouveaux styles de draps
pour manteaux et ulsters—Bonneterie pour dames —Confection pour
dames---Garnitures et accessoires pour modes.

Tweeds et étoffes a complets pour hommes,de fabrication Cana-
dienne, Anglaise et Ecossaise---Doublures, chaussures, chemises, bonne-
terie, etc..--Garnitures de maisons, rideaux, toile a nappes, serviettes
de table et de toilette, tapis, carrés, linoleums. prélarts, etc.

Spécialité pour bucherons : couvertures, bas, chemises, vestons,
mitaines, vestons doublés de mouton, etc,, etc. ‘




TISSUS ET
LA MODE MASCULINE (Suite)

a micdistance de PP a 15 le point 3 est a mi-distance entre O
et L du point 1 tirez une ligne passant par 2 pour localiser
le point 43 de A a X et de O 4 4 ' de la mesure de poitring
plus 4 pouces, soit en tout 13 pouces

De B oa Goa/3 de la mesure de poitrine: tirez une ligne
de 3o Grde g a6, by de pouce de moins gque de X 4 Y for
mez Pepanle et Femmanchure: abaissez une ligne du point 4
en passant par celle 3-4: de 4 a 7, 1/6 de la mesure de poitring
plus Yy de pones

Pirez wne ligne droite de 7 a L de 5 a 8, 1/6 de la mesure
de poitrine plus oponee; de g a0, 'g de la mesure de poitrine

moins !

poce; tirez une ligne de 0 a 8 et formez la gorge
de 1 a2, 30 de pouce; placez Uéquerre an point 121 et abais
sez la perpendiculaire; ceei donne 11-13.

De 13 a 14, 1/0 de la mesure de poitrine maoins ! nee

de 1 oretonrnant a 15, 21, pouces; de 15, abaissez une ligne
pour trouver 105 de 17 a a8, et de 16 @

O, mesure des han
chesy de 1o, retournant

0, 2 ponces; Clevez une ligne du
point 20 pour tromver 205 de 21, tirez une Ygne passant par

1 et donnez la forme anx pans de devant; de 21 & 22, meén

longueur gque de 23 & Z; formez le revers, la bhordure, ot e

has du pan ot linissez

GILET SIMPLE SANS COL.

O est & misdistance entre et M; de O & P, 1 ponee;
clevez une ligne partant da point 15 cela donne Q5 de A i R,
Oig ponees; de R a8, 10, pouce; tirez une ligne de A 4 8
de N a T, 1/6 de la mesure de poitrine; ¢levez une ligne du
poimt T pour localiser 1e point U tirez une ligne de U a Q.

De U da Vet de Qa W, ajoutez 'y de pouee; de N i Z,
e la mesure de a taille: le point 1oest & misdistance entre
N et Z; le point 2 est i mi-distance entre M et J; du point 1,
tirez une ligne passant par le point 2 pour trouver 3; de A a
\oet de M a3 premiere mesure d'épaule plus 1 pouce; tirez

NOUVEAUTES a5

une ligne de 3.4 Wide 24 4, 4 de pouce de moins que de \
1 W formez Pépanle et Pemmanchure tel qu'indigne

Firez wne ligne horizontale da point 3: de 3 a X 8,
ponces de 34 70070 de la mesure de poitrine: formez e de
vant du point 7 oen passant par ket Z en descendant; de N a
Voot de 3 a o longuear totale plis 1 pone

Courez de o @ 1o, pivotant & 3, et formez le devant; de N
o ponees de Goa X de la o mesure de Ta taille plus 1
ponce: de Loa Y, 1y ponce; formez Ponvertare, Te dos et les

pans et linissez

Nond avons tonjours en stoek el & Montiéal |
tes Célitnes

BRETELLES FRANCAISES

FROMAGE FRERES, Rouen, France.

GEORGES FROMAGE & Cie, Successeurs
Agents pour Montiéal
J. C. DAVID & Cie,
Est 5443, 502 Sto-Catherine Est.

POUR REUSSIR

AYEZ TOUJOURS UN BUT DANS LA VIE — SOYEZ
VOUS-MEME,

$i vous vous efforcez de faire quelque chose qui sorte de l'or-
dinaire dans la vie, pour atteindre quelque but noble et
élevé, vous serez toujours critiqué par ceux qui ont le
mépris du succés, par ceux qui méconnaissent les belles
choses, par ceux qui se figurent ne rien pouvoir trouver
dans les autres hommes qui soit supérieur a ce qu'ils
sont eux-memes.

Cette parole peut convenir & beancoup d"hommes qui n'ont
dans T vie aveun but noble et ¢leve, pour lesquels Tideal nexis
te pas et qui ne savent apprecier a leur juste valear les idées des
autres, Cette categorie d'etres n'admet pas la sineerité d'une in
tention ot la génerosite d'une tentative. s jugent les choses par
cux-memes, ils mesurent la sineerité des antres i la leur propre
qui n'est que falsifice

Si, pour entreprendre de faire quelque chose qui ait une
valeur réelle, vous attendez le moment olt vous ne passerez pas

pour ridicule, vous n'accomplirez jamais rien

Rien de tout ce qui fait admiration du monde, livres, dé
couvertes, oeuvres artistiques et littéraires, inventions extraordi
naires, n'eut jamais vu le jour si les auteurs de telles concep
tions §'étaient arrétés an premier obstacle qui décourage et met
de Tamertume an coeur: la raillerie. L'originalité porte en elle
ses represailles, elle ameéne avee elle ses maux et elle ne saurait
échapper & la eritique acerbe, L'homme original ne manque pas

de voir sa sineérité contestée, il s'attire des jaloux la hasse ac-

cnsation d'avoir volé & dantres ses idées g émerveillent ot
dlavoir plagie pour établir ce qui ctonne

Shakespeare fut aceusé de plagiat; & qui a-t-il emprante i
sujet de ses picees? Ses accusatenrs n'ong jamais cte capable de
le dive, mais s Tont aftirme tout de meme; il en fut de meme
pour Emerson, pour Confucins et tant dantres quioont fore
les portes de la renommee et se sont vos comrir de laoriers. 11
sest levé cependant des millions de gens pour leur lancer les
plus infamantes accusations et tourner en derision leur gonic

Que vous vous elanciez dans T vie vers un but qui e soit

pas celui de tout le monde, i1y aura tonjours gquelgu’un soe

votre chemin pour essayer darreter votre noble chm, gquelgu’un
qui méprise le sucees par depit, quelgn’un gqui enyie et salit tont
e gqui est bien, qui ne peut admettre quian antre puoisse micns
faire quil n'a fait Tui-méme

Un homme peut sacrer sa vie & trouver la formule des

principes les plus cleves destines @ former le caractere, il peat
passer toute son existence i degager la meillenre philosophie pos
sible de la vie, le resultat de son labeur inappreciable an point
de vue des bienfaits qu'il répandra sur Mhamanité sera consi
dérd par heancoup comme une peceadille et nidiculisé par ceux

aui ne communient pas @ ses idées on ne les comprennent pas
Pour certains hommes, il 0’y a pas de vertu, il o'y a i mo
valité, ni hien, ni but clevé et eette catégorie dhommes est celle
gqui juge les autres d'aprés sa propre mentalite
Engagez-vous sur un sentier s'écartant du hanal pour swivi
votre poussiée naturelle, pour obéir & votre saine impulsion qui
vous fait entrevoir des choses plus élevées ef mellenres, i

riablement vous rencontrerez des fantoches au hord de la ront
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_’ll."'\? SHAMROCK VIGILANT AMERICA ATALANTA
i i Un col toujours net et de bonne forme indique un homme élégant ¢ |
i
; Les FAUX-COLS

GALATEA

AURORA

“ARLINGTON CHALLENGE”

sont les plus “chic”
et les meilleurs faux-cols imperméables du monde.

ST e

: 115 s'ajustentcomme ceux en toile, ont le méme touché, possi dent une aussi belle
\pparence, et dure cing fois plus longtemps.  Si vou n'avez pas cette ligne supe
" 1 vous n'i ' gne suj
COLUMBIA reare de faux-cols en stock, commandez-la maintenant ou demandez notre cata
logue, La ligne la plus compléte de faux-cols imperméables manufacturés i des
prix variant de 70 cents 4 §2.00 la douzaine. L haque faux-col est de la meilleure
En vente chez tous les marchands de gros

valeur possilile
The Arlington Company, of Canada
LIMITED
50 a 64 Avenue Fraser, Toronto, Ont.

PILGRIM

Représentant pour I'Ouest, R. J. QUIGLEY, Winnipeg, Man.
Représentants pour Ontario, J. A. CHANTLER & CO., Toronto.
Représentant pour 'Est, DUNCAN BELL, Montréal Qué

SAPPHO

=Y

BUSTER PRISCILLA

leurs moyens et d appren

" t ' ront a tre | e of tenteront de 1s faire obliger ses petits @ avoir contiance en
rel r chemin pour g puissiez grimper au-dessn dre @ voler de leurs propres ailes
| eront entre It wenrs fa La morale de ceci est la suivante: Si vous vous apphiuez a
‘ r r detruire le flamme qui fuire auelque chose qui en vaille la peine, si vous donnez libre
1 m o tre m cours a tre inspiration, st s CONSACTC nstants et
| wictie persiitas ) " s Lt heures & atteindre quelque but élevé, ayez confiance en votre
e e a 1 vo Sad . : labenr, poursuivez votre effort ns s laisser détourner de
wer P i e “ vieifiot 1 t vons atteindrez la rén
I o potelie ¢ nt pas de vou (‘,. but est il UN TISSU POPULAIRE
pricl v ' ts", ets, e Le tissu de coton erépé le plus populaire qui soit, est le Ser
entin 1 ¢ 1rage 15 déchi pentine Crépe manufacturd par Pacific Mills, les plus grands fabri
revom tr ' v | les, les emplh cants de tissus de coton imprimés et teints du monde entier. Non
teur hist me proie et feront seulement aux ltats-Unis et au Canada, mais dans les Tles ritan
tout pour attemdr utati niques et par tout le continent Furopéen, Serpentine Crépe est
1 i " idon o cos ifialON reconnu comme 1a plus grande valeur de coton erépc qui ait encore
é oih g : i et & ot ¢ produite.  La permanance du cripe est garantie—il ne se défait

ni au blanchissage ni 4 'usage. Ses patrons sont une révélation

ir ave me ot 1é, en tire profit X
de travail artistique et les magnifiques combinaisons de
e, ce qui assure que les vitements faits de

couleurs

résistent au blanchissag
Serpentine Crépe conse rvent leur beauté jusqu'd la fin
Kt le fait que Serpentine Crépe n'a pas besoin d'¢tre repass(,

originalité, 4 conser

ver son indépendance, elle lui enseigne cette jolie loi de la Na

ture qui commande d un aigle d'arr

D

her

n nid da roc pour

fait disparaitre une corvée inhérente au blanchissage.

Les marchands qui vendent Serpentine Crépe renc ontrent une
demand: tonjours grandissante, car ce tissu ne manque jamais de
donner satisfaction, Vous pouvez toujours reconnaitre le véritable
par les mots ‘‘Serpentine Crépe” imprimés & chaque verge sur la

lisicre
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ENCOURAGEONS LES INDUSTRIES CANADIENNES

| | N DELEO I (A} MANUFACTURE BE FIXTURE (MR L | \ U U

La maison Delfosse & Cie, de Montréal, 1a plus grande ma industri \ 0

Nl acture madienne-frangan il xtures ponr nrines ot
mptone wt étabhic en 1o, Clest en effet & cette Cpogue, (i '

M. A Delfosse, alors étalagiste de profession, an service 1

rands magasins de MM Jos- A Ogilvie & Sons, ent T
Potablis & Monteéal, aa contre des affaires, une maison

¢ tonte ries pour laménagement des magasins et in Ly
tallation facile ot gracieuse des étalages de vitrine niredin '

La nou ¢ mason sSmstalla an § ode Ta rue St-Jacgn '

ey 77 u,’

Usine, bureaux et salles d'échantillons de la maison Delfosse & Cie

s un burcan de maodestes dimension wee Pexclusivete e pipulation guand nons lear .
L vente pour la grande manufacture de Hugh Lyons & Co., de dhommes et dlenfants g torent g :
Lausing, trois miois plus tard Punique salle devenait trop petite ments aus desanturg s ' ! ll
pour | wpere de la jeune entreprise gqm se vovait
dan igation d'adjoindre & son local primitif, trois nouvel

alle hanty 1

M. Delfosse prit vite toute Timportance d'une telle ligne

dont Al soupgonnait déji les possibilités, et apres dix-hait moi

farres fructuenses A1 deetda domvreir & Momtedal meme une
ustne g persmt de fabriguer sar place les ixtures de toute

ries, les supports en tous genres, en cuivre, en nickele, en con
leurs différentes, & l'usige des étofies, des soiries, des articl
de merceric tels que crayate chapraux, chemise e, tom

mme a celm des fourrures, des chaussures, en un mop d'éta
Wir tout le matériel susceptible de rendre attrayantes les vitrine
des detaillants et de garnir avantageusement leurs comptoir

Movsienr Deliosse a fait hreveter plusicurs articles dont

P est de premicre nécessité ponr le commerce,  Nous von
foms nommer “Le Garde-R XXe sicele” e garde-rohe
est ordinairement en séfic dvec porte & coulisse o haere Département du poli dans la salle du plaquage
donble avee roulette sur hilles en acier. On y aceroche les

hits, L'une de ces harres pent étre sortie du garde-robe s el Cie
en ronlant sur Pantre, ce qui permet an marchand d'avoir ses e
articles d l'abri de la poussiére et de pouvoir les atteindre et QU5 Wishic pay xpoibe Qe s NI “,‘ e g
les montrer tréy facilement et trés rapidement. Nombre de tinés qu'aux magasins. [ls ¢ " o e gy
maisons privées adoptent aujourd’hui ce sysiéme éminems premidre nccensitd dans touten les familles, tout comme la mas
ment pratique, chine & coudre, car sans ce precieux auxilinire dessuyage,




avee quelle adresse et quelle rapidité les ouvriers experts ex

cutent ce travail compliqué et delicat
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est malaisé, pour ne pas dire impossible, d'établir la plus simple
vobe d'une fagon convenabl

Le plus hean département de la manufacture 1 ¢ st Oy poucrait
celui des manneguins avee tete en ere 1 des o “ tant de manipulation
des expression ¢ Vi TR .
remarquable. me 1 d M 1 '

Un coin de la salle aux
. 4 bt

Mannequins et ornements de papier
maché a I'état brut de toutes des-
criptions pour vitrines, comp-
toirs et décorations,

machines

|

Une partie de la salle des formes de
bustes.—La couture des toiles pour
formes,

, p

maginer

wrticle de ce genre qui exige

ication cotlte un prix

Salle de stock des fixtures en métal.

tetes en fomt ricr

Un coin de la salle des bustes; l'entoila-

ge des formes,
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DELFOSSE & CEE

MANUFACTURIERS DE

)

et bras articulés ; main en cire

garantie pour ne pas craguer

au froid ni fondre au soleil
“omp et $23.90.

Siecle.

f 41 " Fabrigue 1-3-5-7 Rue HERMINE

Bureau et Salles d’Echantillons

47-249 Rue CRAIG Ouest 4\,

Mannequin 'l'v:c tétes en cire MONTREAL

modele

Epaulette en bois Meilleur

’ $7.60 le 100 $70.00 le 1000
“Stands” en Métal, Manne-
L

quins, tetes en Cire, Miroirs, \_,j“':
Garde-Robes du 20ieme '

567
Ce "Rack™ a Manteau ou Habit avec
pied pesant, montant . pouce —en fer
oxide Japonais, téte oxidée $10.00
cnacun. Fini Nickel $10.00

|@I&VETEMENTS

MARQUE “HEALTH”

Notre assortiment est maintenant ecomplet dans

toutes les lignes d'automne pour femmes et enfants,
Nous avons aussi un stock complet de vestes a
manches  courtes et sans manches, d'¢paissear
moyenne et dans tous les prix, pour dames,
Si vous ne vendez pas déji les sous-vétements
portant la marque “HEALTH", veuillez voir les
échantillons que nos voyageurs actuellement en

route ont en lear possession.

Greenshields Limited

MONTREAL.

Les Gants de Peau
DVE rPrEWN

Demandez-nous des éehantillons de nos

Gants de Peaux Glacés Spéciaux

i RG.50, 20,00, 210,50, 211,50, 813.50

15,00 ot S16.50

Nous avons aussi des Suede.

Voyez nos échantillons de
véritables Mochas, fini velours,
mode d’automne, pour Dames et
Messieurs.

MONTREAL.
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LE COMMIS DE VENTE

La fagon d'augmenter son efficacité — Comment se perd
l'occasion d'effectuer une vente,

Jous mous entretenions récemment avee le chef de la
vente d'un gros magasin de détail et lui demandions quelle
était son opinion sur les vendenrs des maisons de détail en

général et il nous faisait une réponse que tout homme chargé
d'un comptoir de vente devrait mediter longuement et hien
que son jugement fut un pea severe et radical, il n'en souli-
ghait pas moins une situation gui nexiste malheurcusement
que trop dans Te commerce de détail

La prochaine fois, nous disait-il, que vous entrerez dans
un magasin, posez @ Vemployé gqui se presentera poanr
volis servir, cing questions sur Paeticle gue vous désirez
acheter; <l peut seulement répondre @ trois d'entre clles sans
consulter un eatalogne on prendre avis @ haute voix du ven-
1s dire

deur en charge du comptoir oppose, VOus pourrez ve
inel.
wensement note dans tout ce qu'il

que vous avez affaire a un comnis exc eptic

En outre, prenez so

vous dira de ce gue vous pourrez interpreter comme la mani-

festation d'un effort susceptible de eréer un désir d'achat en
vous, de vous aider a faire choix d'un article on d'arréter vo-
tre décision.  Relevez tout ce qu'il aura entrepris pour vous

influencer, vous suggérer une idee, ainsi que tout ce qu'il aura

tenté pour vons donner une deseription analytique des objets
qu'il a dans son stock

Lorsque vous aurez constaté Uindifférence et I'apathie de
ce commis, entrez dans un magasin ont le patron yvous servira
Toi-méme et ne vous laissera partic qulapres vous avoir fait
acheter ponr un ou denx dollars de plus que vous n'en aviez
Pintention et ce, presque sans cffort apparent, par le simple
moyen d'un argument persuasii et une enquéte hien menée
sir ce qu'il pent vous manguer de nécessaire, mais a guo
vous naviez pas songe primitivement

Mettez en parallele Jes denx systemes e concluez vous-
meéme

On est olligé davoner que le raisonnement de ce chef

de vente n'est pas denue de fondements et que bien souvent
grande est la divergence qui différencic les denx procédés et
partant rend des résultats souvent opposes un coté, nous
avons Vemployé qui agit comme une machine sans s¢ préoe-
cuper d'étayer un raisonnement suse ptible de provoguer et
dangmenter le désir dlacquisition, de Vautre nous sommes
en presence d'un homme qui donne «

sa personnalité et paye
de son individualité pour rendre efficace son action et ajouter
par sa propre valeur @ la séduction et aux bhesoins que font
naitre les ohjets enx-r

mes. Clest incontestablement ce der-
nier qui 4 une juste conception de son metier €t qui saisit les
nuances subtiles de Part de vendre, tandis que le premier se
désintéresse de la question et ne vend les articles que lors-
qu'il ne peut pas faire antrement, ¢lest-i-dire Torsque ceux-ci
e sont vendus d'enx-mémes sans Paide du vendeur qui leur
est cependant bien utile parfois

11 est beaneonp plus difficile quion ne le pense de se pro-
curer des eommis de vente réellement capables an plein sens
de ce qualificatif.

It cest pourquodl nons essayons d'indiquer aux jeunes
wens la honne voie, soit en lear sonlignant certaines pratigues
qu'il convient de ne pas suivee, soit en leur donnant des con-
seils que notre expérience nous permet de considérer comme
profitables.

N'oublicz pas que quelle gque soit la ligne dans laquelle
vous étes engagé, votre effort fournira le potentiel de votre
réussite.  Mettez-vons bien dans Vidée que Vétalage et I'an-
fonce ne sont pas faits pour supprimer votre travail d'argu-
mentation, ils ne sagraient en auvcun cas en tenir place, leur
effet persuasif st tres limité, ils ne sont que de simples indi-

cateurs, ils canalisent la foule & votre rayon et si derriere le
comptoir il n'y a pas un étre actif et intelligent pour saisir
I'occasion provoquée par annonee et I'étalage ces deux ¢le-
ments auront ¢t¢ employés en pure perte et la vente ne se
fera pas.

Vous ne devez pas vous faire cette fausse conception que
votre role du vendeur consiste uniguement i “execute ™ les
ordres; non, sl en était ainsi, ce sont des hommes de peine,
des empaqueteurs gu'on emploirait pour cette hesogne et non
des hommes suffisamment instraits et ¢dugues susceptibles
d'établir un raisonnement solide et de faire une démonstra-
tion concluante. Vous étes, vous vendeurs, des solliciteurs
dordres an méme titre que les voyageurs de commerce qui

vont de magasins en magasins proposer leurs articles qu'ils
font accepter au prix des plus grands efforts ¢t non sans une
démonstration serrée de leur supériorité et de lear prix avan-
tageux. Vous etes derriére votre comptor dans la meme si-
tuation que le voyageur de commerce en route, 'annonce a

fait pour vous comme pour cux un travail préparatoire, I'in-
térét pour vos articles est créd, mais 'est @ vous d'en tirer le
meilleur parti. Dans un cas comme dans I'autre, le chemin a
été tracé, des possibilités de vente ont ¢t semce
d'annonce, il sagit de récolter, ¢est-i
ventes. Nous dirons méme que vous étes heaucoup micux
placés que le voyageur de commerce ¢t que votre tiche est
moins lourde pour deux raisons: la premicre, c'est que le
client qui vous rend visite est souvent micux disposé que ce-
Tui qu'on dérange momentancment de ses occupations pour
lui ¢

par voies
aire  d'effectuer Jes

amettre des échantillons; la seconde, ¢'est que vous avez
asion unique, ayant un client sous la main et ayant
scruté les besoins de votre homme, de lui suggérer e
d'acheter les

une

ticles qui penvent Jui étre utiles et qu'il ve
est aisé de Jui proposer puisqu'ils sont @ votre portee. IMes
sont multiples et singulicrement efficaces les raisons qui pen
vent, qui doivent santer i votre esprit lorsque vous €tes en

présence d'un achetenr; suivant le caractere de la persovne
i laquelle vous avez affaire, vous devez tronver une foule
darguments en faveur de vos articles et suns perdre votre

temps en discussions oiseuses, ni importuner votre cligpt par
un ardage excessif, il est dans votre pouvoir d'intéresser
le visiteur et de lamener @ acheter i votre maison tout ce
dont il peat avoir besoin dans votre ligne particuliere. 11
suffit pour cela d'un pen de bhonne v
sance parfaite du stock en mag

nt¢, d'une connais-
sin, d'un jugement sar et ra-
pide de la nature humaine ct d'une activité inlassable.

Un fait caractéristique qui met bien en valenr comment
une vente peut étre manquée en dépit du pouvoir de lannonce
qui améne le client & votre magasin, nous a été fourni der-
nierement dans un magasin de la ville, Tandis que nouns at-
tendions quon nous fasse un paguet de nos différents achats,
nous vimes entrer un monsicur qui demanda & acheter un ar-
ti“le spécial d'une marque bien connue,

Or, le fabricant de cet article Tavait modifié 1égérement
en vae de Maméliorer.  Le dit acheteur remarqua immédiate-
ment que le modéle qu'on ui présentait n'était pas conforme
A colui annoncé par les réclames et en informa le vendeur, lui
disant quiil était pen disposé i

acquérir cet article modifié,
Le vendeur au lieu de profiter de cet incident pour souligner
le perfectionnement apporté par ce changement et en faire
valoir tous les avantages, avoua naivement que c'était la pre-
miere fois qu'il se rendait compte de la chose et s'en montra
fort surpris. 11 n'en fallait pas plus pour mettre Pachetenr
sur ses gardes et le rendre soupgonneux de la valeur de Tar-
ticle transformé et c'est sans en avoir fait Tachat qu'il s'en
alla.

On peut admettre, dans ce cas particulier, que le manu-
facturier est en grande partie responsable de la décomvenue
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Comment Va Votre
Commerce d"'Assortiment?

Quelques lignes nouvelles chaque semaine donnent de la vie et de I'en-
thousiasme & vos vendeurs, et sont une aide merveilleuse pour
I'établissement des ventes, des profits et de la réputation d'avoir toujours

du nouveau a montrer,

Aucune Maison au Canada ne peut vous étre aussi utile durant la sai-
son d'assortiment.

Aucune Maison au Canada ne déploie autant d'efforts pour satisfaire

chaque besoin durant la saison d'assortiment, que n’en faif la maison

1sbet & Q) Limited

TORONTO.

A

Notre politique ne consiste pas & accepter vos commandes des mois a

I'avance et, lorsque vient la presse, & vous dire de chercher ailleurs ;
de prendre ce que vous trouverez ; ol vous le pourrez ou -quand nous

pourrons vous le procurer,

Durant toute I'année, nous nous efforgons de satisfaire tous vos besoins.

Nous montrons toutes les derniéres nouveautés en

Etoffes a costumes pour dames,
Tweeds et Worsted pour Costumes,
Soie et Satin pour Doublures,
Toiles Domestiques,
Fins Lainages pour hommes.
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survenue par suite de sa négligence @ ne pas signaler dans
ses annonces Pheurense transformation qu'il avait fait subir
i son arteile, mais on doit bien reconnaitre aussi que le ven-
deur aurait pu samver la situation et gu'il ne le fit pas par
pure ignorance

La conclusion de cette petite aventure qui ne se répéte
que trop souvent st gue les commis de vente ne connaissent
pas assez les articles qu'ils ont en stock,  Pour vendre des
spéeialités, il fant erre capable de convainere son client de
lewr supériorite et faive disparaitre le doute qui peut subsister

LES SAISONS

Pourquoi y at-il des saisons calmes dans les affaires?
Pourquoi les deux mors d'e1é juillet et aont, tout comme ceux
d'hiver janvier ¢t fevrier, sont-ils considérés comme des sai-
soms d'accalmies on le tra

se trouve snspendu dans la pla-
3

part des lgnes et ol e commerce se trouve comme paralys
Loxiste-teil des radsons sericnses pour gu'un tiers de 'année
soit aitisi sacrite dans les affaires of o'y aurait-il pas moyen
dleviter cette qui e mangue pas d'étre préju-
Flles somt multiples les raisons
woexphiguer cette situation anormale,  On en-
tendra dire le plos sonvent gque juillet et aoat sont des mois

NOTLE S

diciable an petit conmmeree?
nvoquécos

trés chands ¢t que pendant les temps chands les gens sont
moins énergiques, ils abdiguent leur activité et cela se réper-
cute dans tontes les lignes de commerce. Pour ee qui est de

Janvier et février, ot Pinventaire gui motive cet arrét m

mentane, ou bien encore le temps froid qui retient les gens
chez eonx, calfemres

witre la gelée,  Clest vraiment surpre-
nant comme on i ot it de tronver le pourguoi de quelgue

chose, Si e commerce Salourdit en éé ¢est parce qu'il fait

trop chand o &4l valentit en hiver, c'est parce quiil fait
trop frond, A merveille!

A vrai dire, nous pensons que récllement il ne devrait pas
exister de saisoms on les affaires subissent un déclin inquié-
tant,  Actucllement, iy @ encore des parties du pays ou le
commerce s tronve reduit i une senle et unigue ligne,  Mais
pen i pen les contrdes oin Pagricnlture constitue la principale
etsomvent unigqne industric, verront eroitre des villes, s'éten-
dre des lignes de chemins de fer, s"établir des manufactures,
se crenser des mines ot les sourcees d'affaires se trouveront
ainsi diversifices, ce gui en assurera la continuité,

La majorite des murchands ppurvoient 4 un commerce
mixte. s fonrnissent en wonéral aussi bien le fermier que le
manuiacturicr ¢ ses employés, de méme que le mineur, Dans
un grand nombre de cités, petites et grandes, les détaillants
font un important volume d'affaires avee les employés des
ehemins de fer, O, se peut-il veaisemblablement qu'il y ait
tout d'un comp abandon d'approvisionnement de toutes ces
diffcrentes sources i la fois?
ontiers qu'en juillet et aoit le fer-
niier soit ordinairement oecnpé re sa moisson ct @ battre
ses récoltes, encore que Ta moisson qui néeessitait autrefois
huit on dix jours, se fasse actuellement en trois ou quatre
Jours: Te battage  gui réclamait une semaine peut s'expédier
présent. Cette réduction de temps n'implique
pas daillenrs Vidée de rédoction de production, elle s'exnli-
que par le perfectionnement de la machinerie employée de
nos jours,  Quoiga'il en soit, en gén le fermier a pendant
I'été deux mois de grosse occupation, c'est incontestahie;
mais nat-il pas pendant ce temps une main-d'oeuvre extra a
Gquiper et i entretenir?  Dépensant plus de force, n'a-t-il pas
plus de hesoins?  Dimtre vart, la mine, Pusine, les exploita-
tions diverses continuent pendant ce temps leur labeur cou-
tumier pouvant fournie ainsi une source précieuse d'ordres
journaliers, 11 n'y a done pas de canses fondées d'accalmie
dans les affaires pendant certaines périodes de l'année ct

s admettrons v

en denx jours

duns son esprit, 1l faut substituer votre propre assurance et
votre conviction & 'hésitation de votre chent, Clest 1 votre
role, véritable complément indispensable de Pannonce. )t
pour arriver @ un résultat satisfaisant dans ce sens, il est ne-
cessaire de s'adonner & une étude du stock plus séricusement
qu'on n'a coutume de le faire, et avoir l'oeil i tous les change-
ments gui peuvent y ére apportés. Ceei ¢'est la partie scien-
titigue de la vente; si i@ cela vous ajoutez votre effort person-
nel d'une fagon soutenue, vous angmenterez jour a jour votre
efticacité et vous atteindrez aux plus hauts échelons que
votre situation puisse comporter,

CALMES.

nous croyons que s'il y a des saisons de déclin, c'est en gran-
de partic I'usage et Phabitude gui les motivent,

Nous sommes tous plus ou moins esclaves des coutumes
et nous Nous y soumettons passivement sans en entreprendre
la discussion, Nous avons toujours entendu dire qu'il y a
deux saisons calmes chaque année et nous acceptons cet
axiome sans nous rendre compte s'il est fondé ou non.  Est-
ce qu'a vrai dire ces deux temps d'arrét sont nécessaires
marchands pour assurer la préparation des fortes sa
venir? A part la question d'inventaire qui ne devrait s’éten-
dre que sur une quinzaine, le détaillant a-t-il besoin de cette
éclipse d'affaires pour achalander convenablement son ma-
gasin?

Pour étre impartial il convient de dire que ces périodes
de calmes sont passées le plus souvent dans loisiveté la plus
compléte, elles constituent des pertes de temps qui ne peus
vent amener que des résultats nuisibles.  Nous ne voulons
pas insinuer que le détaillant ne doive pas prendre un temps
de repos, bien au contraire, nous pensons que c'est la une
chose nécessaire, mais ce n'est pas une raison pour négliger
les affaires et les supprimer totalement.

11 ne fait avcun doute que dans toutes les parties du pays
il y ait des affaires & obtenir pendant ces guatre mois de
annce, considé

¢s comme des mois de mévente, mais si le
client habituel se trouve empéché de s'occuper longuement de
ses achats pendant les périodes de travail intense inhérentes
i chague métier, il faut aller & lui et lui faciliter son appro-
visionnement. A notre époque, rares sont les affaires qui
viennent @ nous sans que nous fassions un pas dans leur di-
rection,  Celui qui attend la pratigue les bras croisés est
presque toujours celui qui se plaint de ce que les affaires ne
vont pas a son gré.  Le marchand progressif doit rester actif
tout le long de l'année, il doit travailler sans répit a élargir
e cercle de sa clientéle et mettre tout en oeuvre pour aung-
menter ses aires; s'il

sarréte périodiquement dans son
effort, il se privera d'un certain chiffre de ventes qu'il aurait
pu coucher sur ses livres et fera le jeu des magasins concur-
rents.  Le point faible de beaucoup de détaillants est le dé-
faut de systéme, de méthode, s font des affaires a Vaven-
ture, au “petit bonheur” comme on dit souvent, sans se¢ sou-

cier d'adopter des régles qui pourraient corriger les défec-
tuosités de la tenue d'un magasin,  Ln toutes choses, il faut
une organisation bien comprise et une méthode qui soit suivie
i la lettre, Clest a ceux qui se soumettent & une telle disci-
pline que le succés sourit et ce sont ceux- 4 qui peuvent re-
garder l'avenir sans inquic¢tude.

CONSEIL

L'homme qui veut réussir dans quelque branche que ce
soit ne doit pas rester étranger au manifestations de pro-
grés qu'il voit autour de lui, il doit les adopter sans tarder
et s'appliquer & les développer dans un sens pratique con-
cordant avec sa ligne spéciale,

Al
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Dept C Dept C

Etes-vous bien assortis dans les Velveteens unis, Corde-
roys, Velours de soie, Sealettes, Etoffes a manteaux
réversibles etc, si non, adressez-vous au Département C
et vous maintiendrez votre assortiment pour la balance de la saison.

Nous sommes les seuls distributeurs au Canada des Fioffes a

Robes portant la marque “EUREKA”.

Nos représentants seront en route dans quelques jours avec
les nouveautés du printemps 1913,

Nous demandons de bien vouloir attendre leur visite avant de
placer vos commandes.

A. RACINE & CI),
MONTREAL.

111 RUE SPARKS, OTTAWA. RUE DE L’EGLISE, QUEBEC.




|
f
!
i
i

LE MARCHAND DE GROS ET LE DETAILLANT NE
SONT PAS RESPONSABLES DU RENCHE-
RISSEMENT DE LA VIE.

Le probleme du renchérissement de la vie a défraye lar-
gement la chironique depuis quelque temps; on s'est efforce

N mAintes occasions et par maints moyens d'en dégager la

véritable canse et d'en découvrir les raisons vraisemblables
1'état de New-York s'est emparé de la question et a procédé
i une minuticuse enguéte pour déterminer les causes de cette
cherté de la vie qui est devenue le eri de détresse géneral

La commission d'enquete nommee a cet effet viemt de
déposer son rapport g est le résultat de renseignements
précis obtenus dans la ville de New-York aussi bien que dans
d'autres villes et portant sur le cont des denrées et la me-
thode de distribution des produits alimentaires

Ce rapport estime que New York et sa hanlicue dépen-
sent au-dela de $500,000,000 de produits alimentaires par an
wehat de ces aliments an point terminus de trans

Le prix ¢

port represente $330,000,000,

Sur les $130,000000 restant, la
commission d'enquéte évalue que le consommatenr paye 45

«

pour cent, soit §07,500,000 pour que ces produits solent ren-
dus chez lui, autrement dit cette somme represente le cont de
distribution seulement, tandis que les 35 pour cent gui n stent
finalement sont partagés entre le marc id et le détaillant,
Dans 23 pour cent figurent toutes les dépenses de com-

merce qui doivent étre deduites pour qu'un profit net puisse

étre déterming,
Lorsque toutes les dépenses de ma
tion, autres que celles de livraison dont Vestimation a deja

asins et de distribu-

éé faite, sont déduites, le profit net une fois partage entre
le marchand de gros et le détaillant represente fort pen de
chose,

La commission d’enquéte de New York certific qu'an
cune classe de marchands ne fait en réalité un profit indu et
que méme la plupart des petits marchands arrivent a peme a
faire un bénélice représentant un modeste salaire.  Pour étre
plus précis, disons que les $150,000,000 de profit constituent
environ 43 pour cent des $330.000,000 du prix d'achat,  Sur
¢es 43 pour cent, 10 pour cent vont au marchand de gros et
33 pour cent an détaillant et tous deux doivent sur ce pours
contage payer leurs frais d'entretien de magasin et de livrai-
sons.  Cet étahlissement qm n'est que la synthése des faits
courants est hien fait pour calmer les esprits surc haufiés qui
tre Ja cause principale du ren

accusent les intermdédiaires
chérissement de la vieg il prouve que sur les 45 pour cent de
profits bruts Vintermédiaire doit subvenir aux frais de son
magasin et assurer la distribution de ses produits, et cette
dépense formidable qui est nécessaire rapporte ren noan

marchand ni au consommatens, mas doit cependant etre
supporteée par ce dernier
. » .

En réalité, ¢'est le consommatenr lui-méme qui est tota
tement responsabile du prodigicax rend heérissement de la vie
Quelque modeste que st son ac hat et quelque distante que
coit sa maison du magasin du fonrnissear, il réclame impe
riensement que toute emplette quiil y it lai soit liveé. Anx

dires de la commission d'enquéte de New-York, Je téléphone

quoique Eminemment pratigue nlen constitine pas mons un

|

ngmentation du coit de la vie, De
ant i sa
moyen de communication rapide avec son fonr-

factenr important de
fait, il s¢ produit fréquemment que la ménagere a

disposition e
nisseur, lui passe ses commandes urnalicres en trois fois
pour chacun des trois repas, nécessitant ainsi trois livraisons
différentes, alors qu'elle aurait pu se faire livrer le tout en
une seule ev méme fois. Autrefois lorsque ces plaintes cons

TISSUS ET NOUVEAUTES
UN PROBLEME ECONOMIQUE

tre le renchérissement de la vie étaient inconnues, on pouvait
voir la meénagere économe se rendre elle-méme dans les ma-
gasins ¢t au marche une fois semaine, choisir tout ce
dont elle avait besoin et faire liveer le tout en un seul voyage
Iin pratiguant

qui ne se répétait quiune fois chaque semaine
ainsi, ¢lle s'assurait une meilleure qualité de produits a un
prix plus avantageux et evitat les frais €levés de livraison,
1w arvivait  dailleurs souvent
achats lorsque cela devait lui faire quelque ¢eonontie

demporter  avee elle ses

Les marchands danjourd’hui, dans quelle que ligne que oe
soit, s'éeartent de cette méthade de tenir un magasin, le prix
des articles qu'ils tiennent est identique, qu'ils soient em-
portés directement par le client ou livrés 4 domicile. Le
marchand n'est pas responsable d'un tel état de choses, il n'a
fait qu'obéir aux exigences croissantes de ses clients et on ne
<aurait en blamer. Cependant, il serait peut étre sage pour
lui de saisir le prétexte de ces lamentations qu Passaillent
pour adopter une nouvelle méthode qui consisterait a établir
deux prix pour tous articles: I'un pour ceux pris an magasin,
us sommes persuadés que ce

Fautre pour ceux livrés, N
it pour effer de rendre plus économique le sys

susteme aw
teme de distribution des marchandises et que d"autre part
cela n'influerait ancunement sur les profits du marchand. 11
i, c'est que siovous réduisez le prix de vos

estoun fait et
articles vons augmentez proportionnellement le volume de
vos ventes; ce principe est bien de nature 4 vous engager a
supprimer autant que possible une dépense qui pese lourde-
ment sur le prix de vente sans qu'il en résulte ancun profit ni
pour vous, ni pour le consonumateur.

Il est hien évident que malgré cette méthode, il y aurait
encore heancoup de consommateurs g demanderaient @ ce
qu'on leur fasse des livraisons; mais du moment qu'ils con-
sentiraient 4 payer le supplément inhérent a ce travail, vous
wauricz ancune raison de lenr refuser ce service.

D'autre part, la valeur du dollar de la ménagere modeste
Il ne faut pas se faire d'il-
de par sa situation,

se trouverait largement accrue
lusion, la femme qui se trouve oblig
de pratiquer des habitudes d'économie, compose la majeare
partie des habitants d'une ville et la méthode préconisée lui
son profit les 45 pour

fournirait occasion de supprimer i
cont du coint de la livraison sous quelle que forme qu'elle
se fasse

Parmi les constatations faites par 1a commission d'en
quéte de New-York il en est gqui ne manqueront pas de sur
prendre. L'une d'entre elles érablit que les marchandises en
pagquets cofitent au consommateur 40 pour cent de plus que
les mémes marchandises prises @ fa masse. Un autre tend a
démontrer gque le productear ne regoit que 40 pour cent du
lors qu'il semblerait normal qu'il en regoive

prix de détail
(0 & 70 pour cent.
pour les produits de la ferme, les marchands dans fe hut de
retarder le réglement ct de fixer cux-mémes les prix d'
déclarent que les arrivages leur sont parvenus en “mauvaises

Ceci est div 4 ce que trop souvent, surtout

conditions” et ne sauraient etre acceptés sans une forte re-

duction,  De telles pratigues sont malheurensement trop fré
quentes un pen partout, les experts nommés pour venher le
hien fondé de la réclamation du marchand font preuve par-
fois diune complaisance coupable et 'on ne saurait trop hla-

mer et désapprouver de tels procédés qui devraient tomber

sons le coup d'une lourde penalité.

Pour conclure, en ce qui concerne e marchand détail'ant
et le marchand de gros qui constituent les intermédiaires,
I'enquéte faite par la commission de New-York a établi qu'ils
ne sont pour rien dans le renchérissement de la vie et qu'on
ne saurait leur imputer cet état de choses qui résulte de tous
tes autres causes qui leurs sont éirangéres,

|
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PROTECTEURS POUR ROBES
DOUBLEMENT COUVERTS
SANS ODEUR
Le P 2 réputation National
il
e Protecteur a réputation Nationale
ire
lui Nous voulons faire connaitre le protecteur OMO i tous les marchands,
ur C'est le protectenr pour robes sans odeur et i converture double,
clle
Il ne contient pas de caouchoue, mais possede sa qualité imperméable sans odenr désagréable
en Pas de composition chimique nuisible Le protecteur le plus siir qui soit
- Fait dans tous les genres et grandeurs pour convenir i tous,
"”:\ Chaqgue paire est garantie,
il a Donnez-nous une commande d'essai et recommandez-les i vos clients confiant en 'a  garantie
du qui accompagne chaque paire et vous verrez les résultats @ “Des clients satisfaits et permanents” et
nive c'est la ce qui améne dautres atfaires Ces protecteurs ne  peavent vous tromper ear nous vous
tout protégeons ainsi que votre elient
t de
hat ! Nous manufacturons aussi des culottes pour enfants, bavettes, draps de lits sanitaires, ceintures,
ises tabliers, ete.
,1, Demandez notre catalogue.
er e
Th Manufacturing C
Wi |
. | e ¢/'\0 Manutacturing Co.
lant i
aires ’ MIDDLETON, Conn., U. S. A.
qu'ils Manutacturiers de D
s ; ; . eGRAFF & PALMER, Agents de vente
pire Marchandises de Quahté 222 Quatiame Avenue. Nzwé\’ro:g anele 18eme rue
ou we Sansome, San Francisco,
|
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'REGINA

1% INCH BAND

L 2 ron259/ '

REGINA.

Un nouveau Style An-
glais, avec beaucoup
d'espace pour la crava-
te, s'ajustant bien au

'CONGRESS

1% INCH BAND

2 ror9) 5?/
pouce.
CONGRESS* Une véntable nouveau-

té pour ceux qui recher

col de chemise.

“ Watrons " — méme

faux-col, bande 17

chent les variétés,

SENATE

Un faux- col exceptionnel-
lement de bon ton, qu sera

populaire cette saison,

KINGSTOfo Une amélioration de no-

tre ancien Kensington,

et un faux-col qui con-

De La Nouveauté
Dans les Faux-Cols de

—
5‘ Faits au Canada, il est
- .

Profitable aux CANA-
DIENS de Les
Vendre.

Y

SENATE

2 INCH BAND

2ron25"

viendra a la plupart de vos clients. Le “Kenmore’

lui est semblable avec une bande de deux pouces.

TOOKE BROS, Limited, Montréal.

Manufacturiers de chemises, faux-cols et cravates,
et importateurs delmercerie pour hommes.

Magasin a Toronto, 58 Rue Wellington Ouest.
Magasin a Winnipeg, 91 Rue Albert.

Tous les quarts

de points--

Ils s’ajustent

bien.

KINGSTON

17 INCH BAND
4

4 ron259(
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s~ OUATL
EN PAQUETS

MODE COUTURE
Qoniee
% 4 Garantie exempte y fils et autres matiéres

JOURNAL OFFIC
OUATE DE COTON :
«NORTH STAR,"”
«CRESCENT, "
«PEARL."

L'HABILLEMENT

La qualité pour cette saison, est encore meilleu-
In leure pour le prix
de déchets

:'lonh Star,’

ROBERT HENDERSON & CO.

MONTREAL.

JAMES STANBURY & CO., -- Toronto.

Agents de Vente

[E.PORTER &CO.

Edifice Birks,
MONTREAL.

Agents de Vente pour

DOMINION OSTRICH FEATHER CO., LIMITED.
TORONTO. J
e _ — — e — = — — e —
’et
Table Alphabétique des Annonces
A H
Arlington Company ...+ 26 Henderson, Robert & Co. ...ooveansmmens . 34
Hutner & Co - . . PRy 7 9
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Brock Co , Ltd , W. R, The . e o 3 La Confection Frangaise A T L s rasees 34
N
c
Campbell Mig Co . - ) RRUPRTRE 1 Nisbet & Auld, Limited........ oo sre » 24
o
o Omo Mig. C.,.....e PO R T PR TE R T
David J. C. & Cie...... v 28 P
Dale & Pearsall ... .convroeee T R | Pacific Mills . S ) ;
Debenhams Ltd ..oee ' o . iusns W Poster 8. B, & Co "
Sottanse IR 115 ) o N T8 orter 8. E. & 34
Dominion Textile . gisag s vesspane 19 R
F Racine & Co , Alph...... s AW BRI SHELENEE 33
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Fitzgibbon, Limited ...... W - | .
Flett ndes & Co., Ltd ..... ¥ .
Wt Lawade " ‘ Tooke Bros, LAOMOOR. . v oo snon eavbunsensvrssne nsasRIEL 37
. w
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Le Faux-Col “West Point”

LE MODELE EXACT POUR L’AUTOMNE ET L’HIVER PROCHAINS,

Ce faux-col est le p|us scientif juement des:iné qui ait encore
été produit, et donnera a la cravate le méme espace confortable

dans toutes les grandeurs depuis 13 jusqu'a 17. 1l s'ijuste trés

bien prés ducou et néanmoins, porte bien sur le col de la chemise.

Nos annonces d'automne, dans les principaux journaux quoti-
diens, d'un océan a l'autre, créeront une demande que vous deviiez

vous préparer a satisfaire.

Si vous n'avez pas le “WEST POINT" en stock. comman-
dez-en une douzaine A votre puiulun' et rendez-vous compte de ses
mérntes,

ENTREPOTS A BERLIN, ONT. ET A WINNIPEG, MAN.

THE WILLIAMS, GREENE & ROME Co., Limited,
BERLIN, ONT.

Fabriques a Berlin, Waterloo et Hanover.
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GREENSHIELDS LIMITED

MONTREAL

Au Commerce des Nouveautés du Canada
NOUS AVONS

Un Message pour Vous

I
=l
=
——1

De notre De notre De notre
departe departe departe-
ment de ment ment de
SMALL STAPLE. SOIERIES.
WARES.

; 3 De notre e notre
De notre departe

département dcpurlcnw meat de
TETOFFES a des TOILES. DENTEL

ROBES. Mn plus de LES et
salneaieniite RUBANS,

s joliment, 11 fera
ATIANLES 16 .m-

|
ﬁ-lm Mousseline
Duchesse, 39 pes

prédomingn
wtre |n-x P.C vy " " tes de la saison de
2% 85 & T5e, BN » d manderont un dé
leur extraording s¢. 1a Wit plolement inusite de
© Taffeta Spécial HOLU TON
No 40, 7 ¥ BUUTUNS le -
0. 1214 ; dans toutes » krandeurs for dapte aussi bien aus

.
déballer nos 3
couleurs usitées. rs robes de jour qu'a

irs pour la
et ce sera la meil

leure et la plusgrande avons toutes

ur
lullvrmmumﬂ stock | Tes nuan
1oy apasderreur ces pour |'automne
Ia MOD K demande et I'hiver

ra des BOUTONS

“Les esprits timorés sont plus encline & délibérer qu'a résoudre .
Lord Chesterfield

ron ‘n"'xu mpte Décidez-vous & nous écrire AUJOURD'HUI, énumérant vos besoins, et nous 1 ous satis-
attention ferons au moyen du

Stock de Nouveautés le Plus Considé-
rable et le Plus Complet au Canada.

GREENSHIELDS LIMITED

MONTREAL.




