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Nous avons le plus grand stock
ridée au Canada. Nous pouvons
a moins d'une heure d'avis.
Demandez nos prix.

The MC Cia
MANUFACTURING Co.

23 Rue Wellington,

de tô"*le
expédier
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La Poudre
LENONADE POWDER M~5

SOL PIGPRIEIORIU
HENRI JONAS & CM INA
389 81 PAUL STRUT

MONTREAL

":A" pour LimonadeFAIYUSE pu
est protégée par une marque de fabrique per-
pétuelle, obtenue conformément à l'acte du
Parlement du Canada en l'année mil huit cent
soixante quatorze par

ROSENHEIM & JONAS
et enregistrée au bureau des ministres de l'agricul-
ture sous le titre No 3 Folio 523 sur le régistre
des Marques de Fabrique.
Les fabricants ou vendeurs d'imitations seront pour-
suivis avec toute la rigueur de la loi.

HENRI JONAS & CIE.,
SEULS PROPRIETAIRES

MONTREAL.

Directions pour l'usage de la poudre a
Limonade "MESSINA"

Dissolvez 1 à 2 oullerées à thé dans un verre d'eau,Il n'y a pas besoin de suore.
Le oontenu de oe paquet fournira deux gallons de
bonne limonade.

Vol XLVI-No 2o.
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LES FÈVES CU ITES

"SIMCO E "<
Une ligne populaire qui jouit d'une grande faveur à
cause de sa qualité invariable et de sa forte quantité.

Toute les fèves employées pour la marque SimOO
sont choisies à la main et traitées avec le plus grand
soin -- on ne sert que des sauces et épices les plus

pures. Une grosseur pour convenir à -toutes les deman-

des. I 's, 5's (pour les familles) et 3's (Grande Taille).

Plus de fèves pour un prix moindre.

DOMINION CANNERS, Limited.
Hamilton, - - - Canada.

Vol. XLVI-No 2o.
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SIROP DE- BLE DIDE

"MARQUE CR0 WN"9
Cette affiche artistique (en couleurs) augmente la de-
mande des consommateurs pour le Sirop de Blé d'Inde
"Marque Crown" dans* tout le Canada.
Le Sirop de Blé d'Inde "Marque Crown" n'a pas d'égal.
Les piciers n'hésitent jamais quand on denàande du
Sirop de Blé d'Inde-ils fournissent, naturellemen~t le
meilieur-""La Marque Crown".

"The Canada Starch Co. Aiie

Manufacturiers des MARQUES EDWARD8I3URG.
MONTREAL, CARDINAL, TORONT0, BRANTFORD$ VANCOU VER.

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURs, CITEZ Lt3 PIX ÇQOUN1-

Vol. XLVI-No 20.



PRIX COIRANTS
Dans la liste qui suit, sont comprises uniquement les marques spéciales de marchandises dont le. maisons, indiquées en caractère

noirs, ont l'agence ou la représentation directe au Canada, ou que ces maisons manufacturent elles-mêmes. Les prix indiqués le sont
d'après les derniers renseignements fournis par les agents, représentants ou manufacturiers eux-mêmes.

WALTER BAKER & CO., LTD.
La lb.

Chocolat, Prime No
i. bte 1 Ilbsi pains
de iL.et lb 0.33
Chocolat à la Vanille,
bte de 6 lbs. 04
German'a Sweet, j
s. et i bte de 6lbs. 0.26
Breakfast Cocoa, bte
de i/s. J, J. 1 5., 12
Ibo. to box et S Ibo.
tins. 0.39
Chocolat sucré, cin-
quième bte 6 lbs.
pains de ils lb. 0.20
Chocolat sucré, Ca-
rat.as, bte de 6 lbs. 0.32

I<.KI4et Falcon Cocoa (Soda
rrade-ua chaud ou froid), btes

de 12 Ibo., i Ilb. tins. 0.34
Caracas Tablets. cartons de Sc,

40 cartons par boite 1 .25
Chocolat sucré, Auto, bte de 6 Ibo. 0.32

Ces prix sont F.O.B. Montréal.
BRODIE & HARVIE, LIMITED.
Farines préparées de Brodie La doz.

Red XXX pqts de 6 Ibm. 3.10
Red XXX pqts de 3 Ibm. i.6o
Crescent pqts de 6 Ibm. 2.90
Crescent pqts de 3 Ibm. 1.50
Superb pqts de 6 Ibo. 2.70
Superb pqts de 3 Ibm. 1.40
Buckwheat pqts de 3 Ibs. i.60
Buckwheat pqts de 6 Ibm. 3.10
Griddle-Cake pqts de 6 Ibm. 3.10*
Griddle- Cake pqts de 3 lbs. i.6o

Cartons contenant i doz. paquets de 6
Ibm. ou i doz. paquets 3 Ibs., sans charge
extra.

L. CHAPUT, FILS & CIE,
Montréal.

Thé Noir Ceylan "Owl" La lb.
No 5, 1 IL 30 Ibs. par cse 20C
No s. i lb. 30 Ibm. par ce 21C
No 10, i Ilb. 30 Ibm. par cse 26c
No io, i lb. 30 Ibm. par ce 27c
No 15, 1Ilb. 30 Ibs. par cse 32c
No is, i IL 30 Ibm. par ce 33c
NO 30, 1I lb. 30 Ibm., par cse .40c

NO 30, 1 IL 30 Ibm. par ce 41c
Thé Vert Ceylan "Owl" La lb.

No 5, 1 IL 30 Ibm. par cse 20C
No 5, 1I L 30 Ibm. par ce 21C
No io, i s. 30 Ibm. par cse 26C
No 10, 1 s. 30 Ibm. par ce 27C

CHURCH & DWIGHT
Soda Cow Brand

S Caisse, 6o paquets de 1
lb., $3.00.

Caisse, 12o paquets de i
IL, $3.00.

Caisse, 30 pqts. 1 lb. et
À Ë 6o pqts. i lb., $3.00.

Caisse de paquets de Sc, contenant 96
paquets, $300.

CIE. CANADIENNE DES PRO-
DUITS AGRICOLES

Montréal

Lait Laurentia e 12 pintes
Lait Laurentia Ce 20 chopines
Lait Laurentia cse 24 demiards

WILLIAM CLARK
Montréal

Conserves
Viandes assorties
Compressed Corned Beef

1.50
1.50
1.20

La doz.
la 2.25
le 2.25

Compressed Corned Beef
Lunch Ham
Lunch Ham
Ready Lunch Beef 15 $22
Geneva Sausage 15 2.50
English Brown IS 2.10
Boneless Pigs Feet 18 2.10
Sliced Sinoked Beef is i.so
Roast Beef Xs 2.25
Ready Lunch Loaves, Veau

J ambon, Boeuf, assortis
Ditto
Boeuf Bouilli
Boeuf Bouilli
Boeuf Bouilli

Pork and Beans, sauce tomates 29
Pork and Beans, sauce tomates

boaites plates 39
P:,r and Beans, boites.hautes

sauce tomates 3s

Porrk and Beans,
Pork and Beans,
Pork and Beans,

plates

3 75
2.15
3.50
3.75
4.25
3.50
3.50
2.50
3.75

2.75
2.25
3.75

13.00

0.95

1.15

1.35

Plain se o.6o
Plain 2s 0.95

Plain, boites 3 A

Le Plus Délicieux Composé
Un Essai Vous Convaincra

Des centaines de marchands donnent
leur préférence aux confitures de la Mar-
que KING, parce qu'ils les ont essayées
et qu'ils- savent qu'elles sont un autre
synonyme de Queit6. Pourquoi nî
faites-vous pas comme eux ? Vous et vos
clients recherchez les meilleurs articles
au prix le plus raisonnablé ; par consé-
quent, il vous faut les articles KING.

La qualité Compte

Labrecque & Pellerin
MONTREAL

Agentes

P-710"8e maasmes
PrOVinc de l'Ocest

-- J. Huubo white, Sbt.J.u N. le.
J. J. GOlmes & Ce. WinMlÙPOg

LÀ MACHINE À 10 TOUCHES

EST RECONNUE ET"E

SANS RIVALE

Additions,
Soustractions,

Divisions
et Multiplications.

Demandez notre oalalog10uOi ou vene z nous Voir.

CIEB DAILTON
12 Edlfic Coristîne IONTREAL

T.aphoao: MAIN IJ4d

Vol. XLVI-No 2o. LE PRIX COURANT, Vendredi, 16 Mai inii.
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QUATRE MRalus
cPRSm E

PAR 501D
RAI LWA*

Montréal et Toronto.
9.00 a&m., 9.40 &.m., 7.80 p.m., 10.30 p.rn.

J# Wagons Buffets, Salons et. de Lecture sur trains
de jour, et Dortoirs Pullmnan éclairés à l'électricité
sur trains de nuit.

LA SEULE ROUTE A'DOUBLE VOIR

L"«Internatlonal Llmlted"

LB MEILLE41UR CONVOI DU CANADA.
Quitte Montréal pour Toronto et Chicago £ 9 oc, a.x.,

Le Sem dea Afi"e-Econonise les Dollars tous les jours.
QuipiiEcNr DE PRUMI[8RE CLASSE

POURQUOI ACHETER
le saindoux de porc, qugnd vous pouvçz acheter EASIFIRST Montréal et Ottawa.
Shortening, un Par Produdi Végétal qui fera tout (et encore
mieux) ce que peut faire le saindoux, à plus de QUATRE MuteIon crbl àB. 16 a.nr, et à9.3o a.
cents de moins la livre ? Arr1ivte à Ottawa à 11.30 arn., et à 12.15 p.rn.

Garanti pour satisfaire les goits les plus difficiles. Quitte Montréal à£355 p.flL, et à 8.oo p.nm.
Préparé en paquets populaires :blocs d'une livre, en Arrive à Ottawa à 7. 10 p.rm., et à 11. 15 p. m.

bottes de terblanc, en seaux, en tinettes ou en tierces. .Trains à 9.3o a.rn., et à 3.55 P-rn ,tous les jours.dlman-
Une commande d'essai veut dire: PLUS DE PROFITS chle excepté ; à 8. 16 a.=., et 8.oo p.w.-, tous les Jours.

DANS VOTRI$ GOUSSET. Wagons Salons et Buffets sur tous les convois. Wagon
1ý Salon-Buffet.Obsemtolre Pullman sur les convois de 3.55

h.n, Lanlois & Cie, Limitée p.rn., et de 8.o6o.m

MONTEA1 SURBAUX DES BIULETS UN< vILLE:
MONTREAL. 22 rue «-acque. Tél. Matn 69S ou gare Bonaventure

UN NOUVEAU RECORD
Les -ventes de "SA-LADA" la semaine dernière dans toutes les succursales ont
dépassé celles de toute autre semaine jusqu'à présent; elles se sont chiffrées par

181,497 iïvres.
L'augmentation seule relativement à la semaine correspondante de l'an der-
nier était égale au chiffre total des ventes pendant la seIiaine correspondante
d'il y a quatre ans. C est la conséèquence du fait que nous avons toujours
servi au public du thé de bonne qualité et il n'y a pas d'autre pays où le.
.public pe ut se.procurer du théë de-.la qualité "SALADA"' aux prix de vente
du "SALAÀDA" au Canada.
LONDRES, Ang. BUFFALO NEW-YORK TORONTO MONTREAL BOSTON CHICAGO DÉTROIT
41 Easttsbeap I1 Terrace 198 W. Broadway 32 Yonge St St. Paul St 34.35 S. Market St 361 N. River St. ShelbyBlock

Succursales aussi à Pittsburg et Philadelphi.

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS. CITEZ -LE PRIX COURANT'-

I
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Pork and Beans, boites hautes
Plain

"'rk and Beans, sauce Chili
Pork and Beans, sauce Chili
Pork and Beans, saute Chili
Ox tongue
Ox tongue
Ox tongue
Jellied Veal
Jellied Veal
Jellied Veal
Gelées de Bouillon
Gelées de Bouillon

Potted Meats

1.35
0.60
0.95
1.15
8.oo

11.00
1.50

3.00
3.75
3.50

11.00

La lb.

Ham, Tongue, Beef and Veal,
i 0.50 is 1.00

Tongue, Ham and Veal, pâté is 1.20
Pâtés de Foie is 0.90
Pâtés de Foie is 1.35

Soupes La doz.
Chicken pqts 1.10
Mulligataknay, Oxtail, Kidney To-

mato, Vegetable, Mock Turtle,
Consommé, Pois pqts I.00
Mince Meat La doz.

(Tins fermées hermétiquement.)
1S $1.25, 2S 1.95, 3s 3.00, 4s 4.00, 5s 5-00

Plum-Pudding
Anglais is 1.90

Plum-Pudding
Anglais 2S 2.40

Boeuf fumé en tran
ches "Inglass"

Boeuf fumé en tranches "In-
glass"

Boeuf fumé, en tranches "In-. glass"

is 1.50

Is 2.10

Is 3.35

J. M. DOUGLAS & Co.,
Montréal.

Bleus à laver
La lb.

"Bleuol", boites
10 lbs., 50 pqts
de 4 carrés, i5c

"Sapphire"
btes de 14 lbs.

pqts de i lb.
"Union", boites

YA de 14 lbs., pqts
de i et i lb. 'oc

WM. H. DUNN,
Montréal.

Edward's Soups
iPotages Granulés, Préparés en Irlande)

Variétés: Bdun - Aux Tomates -
Blanc.
Paquets. 5c. Cartons i doz. par

carton 0 0.45
Paquets, 5c. Boites 3 doz. chaque

(assorties), par doz. 0.45
Paquets, 5c, par doz. de bandes

de 5 chaque 2.25
(ou en boites de 40 bandes

$7.50 par boite.)
Canistres, î5c. Boites 3 doz.,

grandeur, 4 oz., par doz. 1.45
Canistres, 25c. Boites 2 doz.,

deur, 8 oz., par doz. 2.35
BORDEN MILK CO., LIMITED,

Montréal.
Liste de prix pour l'Est, Fort William

inclus.

Lait Condensé (sucré)
Prix au

Détaillant

Marque Reindeer (4 doz. par ese). $6.oo
Marque Mayflower (4 doz. par cse) 5.25
Marque Clover (4 doz. par cse) . . 4.75

Lait évaporé (non sucré)
Marque Reindeer Jersey, Boite de

Famille (4 doz. par caisse) 3 90
Marque Reindeer Jersey, Boite

moyenne (4 doz. par caisse) 4.50
Marque Reindeer Jersey, Boite

d'hôtel (2 doz. par caisse) 4.25
Carque Reindeer Jersey. Gallon

(¼ douzaine par caisse) 4.75
Café (avec Lait et Sucre)

Marque Reindeer (2 doz. par cse) 5.oo
Marque Regal (2 doz. par cse) 4.50
Marque Reindeer, en jarres en

verre (2 doz. par caisse) 6.20
Cacao (avec Lait et Sucre)

Marque Reindeer (2 doz. par cse) 4.80
Limite de fret: soc par cwt.

Conditions: Net 30 jours, sans escompte.

Lait et Crèmes Condensé.

W l St. Charles "Family"
St. Charles "Hatel"
Lait "Silver Cow"
"Purity"

"Good Luck"

3.90
4.25

5.40

5.25

4.50
Lait condensé.

La cee
Marque Eagle, 4

doz., chaque
Marque Gold Seal,

doz., chaque
Marque Challenge,4

doz., chaque
Lait évaporé.

Marque Peerless "Hotel", 2 doz.,
chaque

6.oo

5.25

4.75

4.25

LE RÉSERVOIR DE SURETÉ ET À MESURE AUTOMATIQUE DE BOWSER, POUR
L'HUILE, PEUT ÊTRE PLACÉ DANS UN ENDROIT COMMODE DU MAGASIN,

parce qu'il est propre et ne laisse pas échapper d'huile pour tacher le plancher ni abimer les articles alimentaires. Le réservoir
ancien doit être tenu dans un hangar ou une cave, ce qui vous force à quitter le magasin pour aller tirer de l'huile. L'Appareil
Bowaer est pourvu d'une soupape automatique qui arrête l'écoulement de l'huile aussitôt qu'on cesse de pomper, de sorte qu'il n'y
a jamais d'épanchement ; l'appareil dispense des vilaines mesures huileuses et de l'entonnoir. Le calculateur vous dit ce qu'il faut
charger, et l'indicateur flottant montre la quantité d'huile qui reste dans le réservoir. De fait, pour vendre de l'huile avec propreté
et profit, il vous faut un Appareil Bowser. Demandez notre Brochure Gratuite sur la manière de tenir et de vendre l'huile.

S. F'. 3OWSEFR & COMPA NY, Iric., 66 -68 AVENUE FRAZER
TORONTO, Ontario. Fabriqué par (les Ouvriers Canadiens et vendu par des Vendeurs Canadiens.

Concessionaires du brevet et fabricants des pompes à main ou à force motrice artificielle e iregistrant d'elles-mêmes leur débit
des réservoirs de toutes dimensions, des systèmes d'emmagasiner le pétrole et l'huile, des conduites à enregistrer la consommation,
des systèmes pour la filtration et circulation du pétrole, des systèmes de nettoyage à sec, etc.

Bureaux en toutes vil'es et représentants partout.

Voi. XLVI-No 20. LE, PRIX COURANT, Vendredi, 16 Mai ioii.
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'Ma~rque Peerless "Boite Haute", 4
d-z.-chaque

Marque Peerless "Pour Famille", 4
doz., chaque

Marque Peerless "Petite Boite", 4
d oz., chaque

4.50

3.90

2.00

Thie EDWARDSBURG STARCH CO.,

LttL, Mkontréal.

Sirops de Table.
Marque "Crown".

Quarts (700 livres) lb.
J quarts (350 livres) lb.
f quarts (175 livres) lb.
Seaux de 38J Ibs. le seau
Seaux de 25 Ibs. le seau
Canistres 2 lbs., 2 doz. à la caisse
Canistres 5 lbs., i doz. à la caisse
Canistres i0 lbs., J d. à la caisse
Canistres 2o lbs., i d. à la caisse

Marque "Lily, bIMte".

0.031
0-.031
0.031
1 .75
1.25
2.40
2.75
2.65
2.6o

Canistres 2 lbs., 2 d. à la caisse 2.75
Canistres 5 lbs., i d. à la caisse 3. 10
Canistres i0 lbs., i d. à la caisse 3.00

*Canistres 2o lbs., J d. à la caisse 2_95

Marque "Beaver" (Goût d'Erable)
Canistres 2 lb., 2 d. à la caisse 3.50
Canistres s lb., i d. à la caisse 4.00
Canistresio IL, i d. à la caisse 3.95
Canistres 2o IL, à d. à la caisse 3.90

Empois de buanderie La lb.
*No i Blanc ou Bleu, cartons 3 lb. o.o61
No i Blanc ou Bleu, cartons 4 lb. o.o6l
No i Blanc, barils o.o6
Canada Laundry (cse de 4o lb.) o.n51
-Silver Gloss. btes à coulisse, 6 lb. o.o8
Silver Gloss, canistres de 6 lbs. o.o8
Kegs Silver Gloss, gros cristaux 0.07

Edwardsburg's Silver Gloss, Pa-
quets chromos de i lb.

Benson's Satine, cartons de i lb.
Canada White Gloss, pqts de i lb.
l3enson's Enamel par caisse de

40 lbs.
Bcnson's Enamel par caisse de

20 lbs.

Celluloid.
Boites contenant 45 cartons, par

caisse.

Empois de cm*aine.

0.071 -Toronto. One.
0ooi
0:06-

3.60

(Boites de 2o lbs., ic en plus par livre.)

W. T. Benson's & Co.. Celebrated pre-
pared Corn.

Boîtes de 40 lbs.
Canada Pure Corn Starch

(Boites de 2 lbs., ic en plus.)

ELIE CHARBONNEAU
Marché Bonsecours

Montréal

Bananes, régime
Citrons Messine (300c)
Betteraves
Navets
Carottes
Patates
Ail, la livre
Oranges Navel
Oranges V'alence
Tomates fancy, la cse
lPommes Ben Davis NO 2
Ananas, 3o
Ananas, 24

0.00
0.00
0 .00
0.00
0.00

0.00
0.00
0.00
0.00
0.00
0.00
0.00

04071
0.051

2.50
3.50

0.90

0.75
0.10
4.00
5.00

4.75
3.50
2.75
2.75

1968 pvlz Phu 4ftoMwn ~ CI

Lwdan en Tablettes

DBoftt Si paquets à
60 . . . la boit. $1.16
Lelsve en Poudre de

IIEotL
La cet

4 dos. à la calme $3.60
3 caisse& . . . . 3.40
6 caisses ou plus 8.35

Poudre à Pate UMagIcfl

W 1Ne contient pas d'alun.
La doz.

42!Î@îà dos. de se... 10.50
4 dos. de 4 OU.. 0.76
4 dos. de 6 oz. 1.00
4 dos. de 8 os. .. 1.30
4 dos.de 12 oz.. 1.80
2dos. del12 os.. 1 .85

4 dos. de 16 os. . *2.25

2-dos. de16 os.. 2.30
1 dos. de 2J Ibo.. 6.00
i dos. de 6 Ibo. 9.60
1 dos. de 6 os.> à
1dos. del12 os. la Cu
1 do&. de 16 os. > 16.0(

Vendue en canistres seulement
Romise spéciale de 5% accordée sur lei

ominaudez de 6 cabse et plude là
podr Ak PU& "age

L'Habitude Gîrandit

MEADOW
CREAM SODAS

Prenez l'habitude de tenir
nos MEADOW CREAM SODAS
et observez l'augmentation
des affaires et des profits.

THE

W. J. CROTIIER3 CO., Ltd.
KIN68TON, Ont

u1,

ENCORE AU 30OMMET
Depuis dix ans le chiffre des ventes de

"Biscuit de Shredded Wheat"
n'a jamais manqué d'être supérieu 'r à ce'ui des ventes de
l'année précédente-et cela sans aucune concession aux
épiciers ou compromission ou encore sans primes aux con-
sommateurs. Sa suprématie parmi les alimenta extraits des
céréales est inattaquée Il a victorieusement résisté à tous
les assauts, survivant aux caprices de la faveur publique.
Toujours frais, toujours propre, toujours pur, toujours le
même. C'est l'u des alimente d'usage constant, pour le
déjeuner,que l'on consomme dans chaque ville et hameau du
Canada et des Etats-Unis.

Shredded Wheat est empaqueté
dans des boites en bois propres et
solides Les caisses vides sont-
vendues par les épiciers-entrepre-
nants à raison de 10 ou 15c. cha-
cune. ce qui s',ajoute à leurs profits
sur Shredtied Wheat.

bASiAil FALLS, ont
Bureau à Toronto :

49 h. Wdflgt. Est.

Vol. XLVI-No -o.
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La grande oomblnalson
Que vont soyez & l* tète d'au magasin général-d'une épicerie-

ou d'ute graiu@ti-la gros de vos &irait"' est avec les gens de la
campgueIeugricltarsle» laitielà, las éleveurs de bétail.

Ces trois classes emploient beauoup de

INTERNATIONAL STOCK F00OD
1 et4e8péciaiItés-internattonales.

Inventeurs et fabri.
cants, de la nouriturei
internationale peur le
bétail, de la nourrit.
ne pour la volaille,
cure peur les coliquca
cur pour la maladie
duasiue animaux.

Poudresvermifuges,
Pure peur la fièvre hi.
lseusenowrturo peur
les Veaux, absorbant
composé, solution an-
tiseptique pour bai-
gner les moutons et
le gros ba Liniment
Dan Patch, huile cura.
tive de pin argenté,
Onguent pour sabot
Destructeur dea poux.

IUS EN SAVENT LA VALEUR
Emmagasinez toutes ces spé-

cialités-mettez-les à vos vitrines-
servez vous des crochets, des cartes
de mapsin et autres accessoires de
publicité que nous vous enverrons,
et vous verrez quelle ligne supplé-
mentaire à gros profits constituent
ces fameux remèdes. Ecrivez pour
connaitre nos prix.

Nous vous fournirorsdes livres
de So pages sur le bétail, un abrégé
de l'art Vétérinaire, des circulaires
explicatives, des enseignes en fer-
blanc, etc., le tout redigé en fran-
çais, ainsi qu'une grande photo-
graphie de Dan Patch, Minor Heir
et autres chevaux appartenant à la
Compagnie.

IRNATIONAL STOCK F0O1 CO., Liu'ited, TOIONTO_

Fruit en Conserves
Griffin & Skelley.

Conserves d'abricot&, de pèches, de raisins, poires,
cerises blanches, cerises noires, mûres, prunes Dam-
son, Prunes Eeg, Prunes Golden Drops. reines-
claudes, framboises, fraises et ananas, fruits recon-
nus excellents en conserves. Au nom de "Griffin
& Skelley "vous reconnaîtrez que ces produits sont
des fruits en conserves sûrs pour l'achat et la vente.

L'Asperge G. &~ S.
a tout le charme dElicieux de ces légumes tendres
fraîchement coupé aux plants particuliers de
'Griffu"l et Skeley sur les bords de la Rivière Sa-
cramento. Une heure à peine après avoir été eni-
levée au plant elle est prête à mettre en boite qu'on
cachette-toute la saveur piquante originelle et toute
la délicatesse de la jeune asperge est ainsi gardée.

Les marchandises à marques de commerce de pre-
eaier ordre vous donnent une sécurité absolue et il

vous est aussi avantageux de les avoir sue vos ta-
blettes que de l'argent dans votre livre-joui nal, car
elles se vendent rapidement--et avec une certitude
absolue.

LARTHUR P. TIPPET <COMPANY
MONTRnAL, * Agents - TORONTO.

Saidou . Copos

Reconnu comme le meilleur
sur le marche.

il n'en existe pas qui ait un
goût plus fin.

Son Prix est raisonnable.

MATTliEWSLAINII LIMITED
Rue Mill,

.UN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ "LE PRIX COURANT"

* MONTREAL.

PIROFIT ]DE 100%
biais pr-ur peu de temps seulement, car notre approvisionne-
ment diminue rapidement, à cause de la forte demande. Ne
tardez pas, mais soyez au nombre des centaines de Marchands
qui vont faire de bons profits pendant la Saison des Mouches.

70o par beitae
de 50 pices.

ire 812.75 par
#10 1000 pièces.

Quelques faits à
signaler:

Fermeture her- \\ 0 #

métique. s
Pas de coulage .

Grande Ion- <
gueur de ruban. CI
Les mouches ne Fcrte construction.
pe uve ntpas Ce qui plait a la nié-
s'échapper. ns gre:

Uneý propreté parfaite.

HODOSON, SUMNER & 0()., LumirED
345-851I rue St.PauI. Montréal.

Agents excluif pour les provinces de Québec. Ontario. 'icureau.
B8runswiCk. Nouvelle-ECOsse et lie du Prince-Edouard.

Vol. XLVI-No 2o. LE PRIX COURANT, Vendredi, 16 Mai IQI3.
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I LES POUDRES NERVINES DE MATHIEU
sotun remède simple mais effectif contre tousà les maux de iCte-un remèéde que chaque marchand peut i ecom mander com me un cu rati f

gt voua ne conuaissez pas les poudres i<ervines de M<athieu, et si vous étes bujet aux maux de téte. essayez-les vous-mêmes
& nos frais au moyen du co,,~Son t-I

POUDRES VIRNES
De MATHIIEU

-. - -dP*iI:Z

Mmeu reinve contre les rhlumes et les
troubles bronchiques le sirop de Goudron et
d'Buile de lFoie de Morue de Mathieu est
rendu fameux et cette Préparation soeur
des Poudres Nervine-marche à grands, pas
das la même voie.

LÀ CIE J. L IATIIIEU,
Sherbrooke, * .P. Q.

MM. L Caput. Fil & ci.., Umî.j.
Dépositaires en Gros U3utrEs I. P ..

Veuilles m'envoyer une botte réguière
de Peadv.aNoad MeatW £i'adrueas
suivante a

Nom .................................

<D e laïl; mso e ëeM-merce*)**.

Rue ..................................

ville ou village......................

Province..............................

'I

100"', de PUR Sucre de CANNE, mis en grains de trois différentes grosseurs.
ETIQUETTE ROU4iE Grain Fin ETIQUETTE BLEUE Grain Moyen ETIQUETTE VERTE Gros Grain

La grosseur du grain de ces diverses marques ne variera jamais.

Force Votre pi

garantie de profit est dans

Le Soda à Pâ*te

ireté

",COW BRAND"1

a cause de sa popularité auprès
des ménagères.

Commandez-en à votre marchand en gros.

CHURCH & DWIGHT
LIMITED

Manufacturier8

Uniforme MONTRÉAL Digne de
Confiance

La Sauce pour les

steaks, viandes, la volaille,

le poisson, etc., c'1est
LA, SAUCE

WORCESTERSHIRE

DE PATERSON

Vos clients exigeants veulent
la sauce de la plus haute qua-
l ité--vendez- leur la «'Paterson"
La plus haute qualité - déli-
cieuse et donnant de l'appétit.

ROWAT ô CO*
Glasgow, Ecosse.

01*soe

xmL à OOW«ý

DISTRIBUTEURS CANADIENS:

Snowdon & Ebbit, 325 Edifice Corestine, Montréal, pour
Québec, Ontario, Manitoba et le Nord-Ouest; p~. K. Warren,
Halifar, N. S. ; J. R. Tilton, St. John, N.B. ; C. 13. Jarvis
& Co., Vancouver, B. C.

Vol. XLVI-NO 20.
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CONSIGNATIONS.
La Cih Caladienne de Produits Agricoles,

uliMItaR,
à causi dé sa. cliçatil nombreuse et choisie, disposera

AVEC AVANTAGE
De toutes leu consignations qui lui seront faite. de

Beumr Oeufs,
Sirop <I'rabI., I Sucre d'Erable,

Fromage, etc.
Rendue ut toujours faite sans délai.

im.: La Cle. Cau.m de hrduit AgrV oes,
3840 PLACE VOUVILLE, MONTREAL.

- Tel. Mei &Wal 81-4010.

La Saison d'Eté
avec ses nombreuses distractions, nous apporte aussi
l'occasion d'indispositions con moinis nomsbreuues pres-
que toutes due& aux excès de table.

L'Eau Purgative

*I RIG A
esmt la remède tout désigné en pareil cas. C'est un las-S atif rapide. agréable à prendre et un rafraichissant sans6 gaL Tous les marchanda de la Campagne devraient
s'en approvisionner pour la saison de villégiature.

L'lt eau Purgative RIGA amènera des cliente à votre
44 magasin et voua donnera de beaux profits.

Société deu Eaux Purgatives "RIGA"
' ~l 215 Rue Notre-Dame Est, Montréal,

Tél. Main 6473

a .

Dites cela avec conviction
"Madame, voici le meilleur sel de table que nous vendons

-1l est toujours propre, sec et fin-il nie se pétrifie pas
Il glisse facilement de la salière et donne aux aliments la saveur

exacte qu'ils doivent avoir.

Sel de Table
WINDSOR

est le seul qui se puisse employer pour la cuisine ou la
patisserie -La pâte devient croustillante et floconneuse
sans laisser aucune "trace d'arrière-goût amer"

Son emploi vous démontrera que c'est le meilleur sel.

THE CANAJIAN SÀLT COMPANY LIMITED
WINDSOR ONTARIO

1' 'I

Voeia "Mitgle" - a " u
Ne.lcasse 60 ptdel1lI . . . 1.85
, 6 calaisea . .- . .* . 2.76
Ao. 2 caisse 120 pqts de 34 lb 2 .1U

6 caisses . . . . . .7

No 3 caisse
80 pqts. de 1 lb. 2.Z86
et 60 pqts. de J Il.J

5 caisses .. .... 2.7&
No. 5 caisse

100 pqts de 10 oz. 2.90
6 caisses . . . . 2.86 Cèed ated

CrèmledTarted

La dos
Ilb. pqts. (4 doz. dans

l~a caisse). .- *10
Il1'. pqts. (4 doz. dans

-~ ta caisse) . . . . 2.00

La cas
f doz. pqa 1 lb.....assor- J 8.1
Z doz. pqts., à lb.. . . .La

lb. canistres rondes, avec Couver- doL.
cles fermant à vis (4 doz. dans la
caisse)........... ...

t lb. canistres rondes, avec couver-
cles fermant à via (3 doz. dans la
caisse)...........4.1<'

La lb
I lb. caîstres carrées (4doZ. dana

la caisse)----------0.33
10 Ilb. boites en bois . .. .. 0.30à
25 lb. seaux en bois . . . . - 0.301

i00 lb. barils------ .8

860 1b badi

N. K. FAIRBANK COMPANY
LIMITED
MontréalS Prix du Saindoux

Composé, Marque
BOAR'S HEAD. F.
0. B. Montréal.
Tinettes 6o lb. o. loi
Tierces o.101

Seaux en bois. 2o ll)s. o. roî
-Chaudières. 20 lb.s 0.1o1
Caisses, 3 lbs., 2o à la caisse o. ii
Chiaudières. s lus.. 12 à la caisse 0.1 îk
Caisscs, 10 lbs., 6 à la caisse 0.1

GUNN, LANGLOIS & CIE, Limitée,
Montréal

Prix du Saindoux

Composé, Marque

EASIFIRST

Tierces 0.091

Tinettes 6o lb. o. le
Seaux en bois, 20 lbs. 2.10
Chaudières. 20 lbs. 2.00
Caisses, 3 lbs. lb. o. il
Caisses. 5 lbs. IL 0.11

Caisses, 10 lbs. lb. 0.11

Pains moulés d'une livre o.li
IMPERIAL TOBACCO CO. 0F CA-

NADA, LIMITED.
Cigarettes 8.50oo

Athlete 85
Bouquet, boite 350, par boite 1.95
Caiabash 11.00

Columbia (tout taa)11.00
Coronet taac 18.5o
Dardanelles (Turques) bouts unis 12.25
Dardanelles (Turques) bout liège

ou argent
Decrby, boite de 600, la boite
Empire Navy Cut
Fatima
Guinea Gold
Gloria
Gold Crcst
Hiassan (Turques)
Imnperial A. A.
li nperial A. A. 1
Mecca (Egyptiennes)
Mogul (Egyptiennes) bouts unis
Mogul (Egyptiennes) bouts en

lisge
.Murad (Turques) bouts unis
New Light (tout tabac)
Niobe (Turques)
Old Chum
Oid Goid
Old Judge
Paîl MaIl (format ordinaire)
Pali Mail (format royal)
Players' Navy Cut
Richmond Straight Cut
Sweet Caporal
Sweet Sixteen
Sub-Rosa (tout tabac)

12.50
4.00
8.00

10.00
8.00
5.75
6.oo
8.50

27.00

35.00
8.5o

12.00

12.00

12.00

8.50
8.00
8.00
6.30
8.50

18.50
25.00
8.20

11.00
8.50
5.75
8.50

Cigarettes importées. Le 1,000

Capstan (douces et medium) 12.00
Capstan, boites de 10 avec porte-

cigarettes 12.50

Soussa (importées du Caire, Egyp-
te), extra fine No 25 20.00

Extra fine No 30 23.00

Kbedivial 30.00
Three Casties, boîtes de ferblanc,

501o. et boîtes de carton 10 S. 15.00
Thrce Casties, boites de fantaisie,
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Tabac à Cigarettes.
B. C. No 1. 1/12 S.
Athlete. 1/12 S.
Sweet Caporal, 1/13 8.

Tabacs coupée.
Old Chum, io s.
Lord Stanley, Tins i lb.
Meerschaum, 10 s.
Athlete Mixture, Tins i et i lb.
Old Gold, 12 9.
Seal of North Carolina, 12 5.
Duke's Mixture (Cut Plug)
Old Virginia, pqts i et 1 lb. o-go
Duke's Mixture (Granulé),

i/io s. Bags 5 lbs. carton
Bull Durham,

i/io bags, s lbs. carton
1/16 bgs, s lbs. carton

Old Virginia pqts 1/16 lb.
Snap, pqts. 1/12 et 1/6 lb.
Calabash Mixture, tins 4 et I IL.
Calabash Mixture, tins i lb.
Calabash Mixture, tins à lb.
Capstan Navy Cut (importé) tins

I lb. Medium et Fort
Capstan Mixture (importé) tins

j lb. Medium
Pride of Virginia (importé) tins

i/io lb.
Old English Curve Cut (importé)

tints 1/1o lb.
Tuxedo (importé). tins i/io lb.
Lucky Strike (iporté) tins 1/10i
Rose Leaf (importé, à chiquer>,

pqts i oz.
Tabacs à chiquer importés)

Piper U-iecisieck
Tabacs, en poudre.

Copenhagen en boîtes 1/12 lb.
liorseshoe
Rose No i de Landry
Rose No i de Houde

(Empire Branch)
Tabacs à chiquer.

Club barres, 5 à la barre, 6 morc
à la IL, boites 5 lbs.

Moose ix iS.
Snow Shoe barres, 64 more. à la Il
Stag 5 1/3 more, à la lb., 4 butt

12 lbs., boîtes 6 lbs.
Black Watch 6 s.
Bobs 6 s. et 12 S.
Curreney 12 9.
Pay Roll 7è s.
Empire Navy Chewing barresi

oz., boîtes 7 lbs.
Tabacs à fumer en palettes

Pedro barres, 16 oz., s more, à I
lb., boîtes 6 lbs.

La

lb. Empire 6 s. et 12 a.
.o2 Rosebud 6 s.
.07 IvY 7 à.
~.15 Shamrock 6 s.
lb. Tabacs hachés.

..82 Great West (Sac) 8 s.
1.11 Regal, cube eut en boites 9 s.
).8j Taxi, Crimp eut, boites i0 s.
1 .37 HENRI JONAS & CIE,
0.97
0.97 Montréal.
0.84 Extraits Culinaires.
0.82 -

.1 OZ. Plates. Triple concentré
*.7 2 OZ. Plates. Triple concentré
2 OZ. Carrées. Triple concentré

1.5 4 Oz. Carrées. Triple concentré
1.25 8 oz.- Carrées. Triple concentré

1.5 6 oz. Carrées. Triple concentré.
0.74 2 OZ. Rondes. Quintessences
0.50 2 D z. Rondes. Quintessences

1.20 5 o. Rondes. Quintessences
,T 8 oz. Rondes. Quintessences

1.3

4 Oz. Carrées. Quintessences. Bou-
chons émeri

8 oz. Carrées. Quintessences. Bou-
chons

2 oz. Anchor.
4 oz. Anchor.
8 oz. Anchor.

émeri

1.37 16 oz. Anchor.
.35 2 oz. Golden Star "Doubi

1 4 oz. Golden Star "Doubl4
1.4 8 oz. Golden Star "Doubli

La lb. 16 oz. Golden Star "Doubli
1.2 2 OZ. Plates. Soluble.
1.2 Oz. Plates. Soluble.

La lb. 8 oz. Plates. Soluble.
0.9o 16 oz. Plates. Soluble.
0.90 1oz. London.
0.32 2 OZ. London.
0.34 Extraits à la livre de

Extraits au gallon de
Mêmes prix pour extraits

0.44
0.45
0.50
0.45

La lb.
0 .59
0.70
0.78

La doz.
0.84
I1.57
1.88
3.34
6.25

12.00
1.96
2.19
3.75
6.67

3.75

7.50
1.00
1 .75
3.00
6.oo

e Force" 0.75
e Force" 1.25
e Force" 2.25
e Force" 4.25

0.75
1.25
2.25
4.25
0.50
0.75

$I.00à' 3.00
$6.oo à 24.00
de tous fruits.

a4 L. Moutarde Française. La grosse

0,42 Pony Mustard, 2 doz. à la cse 8.40
0.40 Small Mustard, 2 doz. à la cse 7.80
0.45 Medium Mustard, 2 doz. à la cse 10.80

Large Mustard, 2 doz. à la cse 12.00

0.3< Tuniblers Mustard, 2 doz. à la ese îo.8o
0.45 Muggs Mustard, 2 doz. à la cse 13.20
0.46 Nugget Tumblers, 2 doz. à la cs 13.20
0.46 Athenian Tumblers, 2 doz. à la cse 13.20
0.59 Gold Band Tumblers, 2 d. à la cse 13-80

No 67 jars M ustard, 2 doz. à la cse 13.20

0.53 No 64 jars Mustard. i doz. à la cse i8.oo
No 6.5 jars Mustard, 1 doz. à la cse 21.00

La lb. No 66 jars Mustard. i doz. à la ce 24.00
No 68 jars Mustard, i doz. à la cse i5.oo

o.58 No 69 jars Mustard, i doz. à la cse 24.00

Molasses Juga Must., i d. à la Ce 21.00
jarres j gai. Mustard, i d. à la Ce 36-00
jarres i gaI. Mustard, J d. à la ce 540

Vernis à chaussures. La doz.
i doz. à la caisse.

Marques Froment. 0.7
Marque Jonas. 0.75
Vernis Militaire à l'épreuve de l'eau. 2.00

LABRECQUE & PELLERIN, MANU.
FACTURIERS. MONTREAL.

La doz.
Catsup King. $î .Oe
Catsup King, bdl. 9 douz. 0.95
Confiture King, 2 lbs. ce 3 doz. 1.50
Confiture, Ce 2 doz., 12 onces. 1.00
Confiture, pinte. 2.50

Caustique, ioo lbs. chaque. 2.75
Caustique, 50 lbs. chaque. 1. 50
Lessive, e 4 douz., douz. 40e,

caisse. 1.40
Confiture, chaudière NO 7 ch. o..s2l
Confiture, seau No 7 chaque. 0.45
Confiture, chaudière No 5, ch. 0.30
Confiture "King" chaudière No 7,

chaque. 0.45
MATTHEWS-LAING, LIMITED.

Montréal, Canada.

Lard en Baril Marque "Anchor"
Lard pesant, Canada Short Cut,

Mess brI. 35/45 28.50
Lard pesant, Canada Short Cut,

Mess V2 brl. 14.50
Lard pesant, Canada Short Cut,

brI 45/55 29.00
Lard pesant, Canada Short Cut,

V2 brl 14-75
Lard pesant, Brown Brand, désos-

se, tout gras, brI. 2o/35 .28.00

Lard clair, pesant, brI. 20/35.
Piekled Rolîs, bri. 27.50
Lard à fèves, <petits morceaux,

mais gras). brl. 22.00
Heavy, clear fat backs 40/50 28..W
Heavy, clear fat backs 60/70 27.00

Saindoux Composé Raffiné, choix.
Marque "Anchor".

Tierces, 375 Ibs. lb. o.og>l
Boites 5o lbs. net <doublure par-

chemin) 0.10
Tinettes, 50 Ibm. net (Tinette imi-

tée) o. loi
Seaux de bois, 2o lbs., net $210o 0.10

V
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MAClINERIE de CORDONNERIE
Pour tous Travaux depuis la Mise en Forme

jusqu'au Finissage.

r&ADEI MARK

Machines "Consolidated"
à monter
d'après la

Méthode Manuelle

Presses
à découper les tiges

Modèle C.

Machines Davey à
cheviller bois

avec
bigorne

Machines à Enfoncer les clous protège-talon --- Machines à Estamper, à Charger, à Poser, à
Fraiser, à Gouger, à Verrer et à Finir les Talons---Machines à clouer "Loose Nailer" et Machi-
nes à Bonbouter--Machines à Cimenter, à Poncer et à Parer--Machines à Entoiler les Premières,
"Série Gem"--- Machines à Poser les Oeillets --- Oeillets, Cambrillons, Brosses, etc.

United Shoe Machinery Company of Canada
Montréal, Qué.

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ "LE PRIX COURANT"

Systèmes Goodyear
pour

Cousu -Trépointe et
Cousu-Chausson

Machines
Rapides

"Standard'
A visser les semelles

LE PRIX COURANT, Vendredi, 16 Mai 1913.
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Seaux de fer-blanc, 2o Ibo. $i.9o
Caisses 10 lbs. tins, 6o lbs. en cais-

ses, bleu
Caisses 5 Ibo. tins, 6o Ibo. en cais-

Sses,tbleu,1
Caispeà 3 lbs. tins, 6o Ibo., en cais-

ses
Briquiqs ee saindoux, 6o lbs, en

caisse

0.091

o. loi

o. îo1

o. to1

0.111
Saindoux Marque "Anchor" (garanti

pur).
Tierces, 75 lbs. 0. 141
Boites, So lbs., net (doublure par-

chemin) o. 141
Tinettes, 50 Ibs., net (tinette imi-

tée) 0. 14à
Seaux de bois, 20 Ibs., net (dou-

blure p)archemnin) $3.10 0. 14Î
Seaux en ;er-blanc, 2o Ibo.

brut $3.00 0.141
Caisses, 30 Ibs., tins, 60 Ibs., en

caisses rouges 0.15
Caisses, 5 Ibs., tins, 6o Ibs., en

caisses rouges 0.151
Caisses, 3 lbs., tins, 6o Ibs., en

caisse o. î1
Saindoux en carré d'une livre, 6o

lbs., en caisse 0. 15--
Viandes fumées.

Jambons: Première qualité.
Extra gros, 28 à 40 lbs. :> 16
G;ros, 2o à 28 lbs. 0 *17l
Moyens, 15 à ig lbs. 0. 1 i
Petits, io à 13 lbs. 0.20

Jambons désossés, roulés, gros
î6 à 25 lbs. 0.19

Jambons désossés, roulés, petits
9 à 12 lbs. 0.21

Bacon, Spécial Rose Brand 0.23
Bacon Anchor Brand, à déjeuner,

sans os, choisi 0.20

Bacon Brown Brand, à déjeuner,
marque anglaise, sans os, choisi o. 19

Bacon Windsor, dos pelé 0.23
Bacon Windsor, sans os 0.25
Jambons de Laing, choisis, Pique-

que-Niqxte", 10 à 14 lbs. 01
Petit bacon roulé, épicé, désossé,

se, 8 à 12 lbs. . oi
Bacon choisi, Wiltshire, coté, 50

Ibo. o.18
Cottage Rolîs 0.oo

Saucisses fumées.
liologna (Bondon de Boeuif) o.o1ý
Bologna (Enveloppe cirée) 0.071
Brunswick (Beef Middles) 0.08
1-rankfurts o. 10
Polish 0.09
Garlic 0.09
Empress (Poulet, jambon et lan-

gue) doz. i. ic
Saucisses fraîches.

Saucisses de porc (tripes dc porc) o. ico
Saucisses de porc (tripes de mou-

ton) 0.103
Petites saucisses de porc (pur

porc) o.16
Saucisses Cambridge (paquets de

i IL 0.11
Saucisscs (le fermier 0.10
Chair à saucisses (seaux de 20

lbs.) o.o08;
Boudin blanc 0.07
Boudin noir .o o8

AGENCES
LAPORTE, MARTIN & CIE, LTEE,,

Montréal.
Légumes.

Petits Pois Importés "Soleil"
Extra fins, iool boites 16.oo

Très fin. ito boites 13.50
Fins, tooi boites 12.50
Mi-fins, iooi boites 11.50
Moyens, No i, iooi boites lo.so
Moyens, NO 2, iooi boites 10.00
Mfoyens, NO 3, iooi boites 9.00

Petits Pois "Frs. Petit &, Cie."
Fins. îooi boites 10.00
Moyens, ioof boites 7.50
Verts, extra fins, iooi boites 14.00
Verts, extra fins, 4o flacons 8.50
Verts, moyens, iooi boites 8.25
Verts, coupés, iooi boites 8.00
Coupés, iooi boites 8.00
Macédoines, No i -extra, iooi btes 12.00
Macédoines, No i extra, 4o flacons 9.00
Côtes de Céleri, iooi boites 8.00
Côtes de Céleri. Sa boites 7.50
Soupes (Pois, Oseilles et Cerfeuil, etc.)
Oseilles, iooi boites 9.50
Purée de tom. concentrées, iooi b. 9.00
Purée de tomates, 50 boites 9.00
lulienne, 1001 boites 8.50
Cerfeuil. tooi boites 9.50

Asperges. - -C/S
Pointes têtes seulement, zooi btes 30.00
Branches géantes, iooi boites 28.00
Branches géantes, 50 boites 26..50
Branches grosses, ioo/ boites 26.00
Branches grosses, 5o boîtes 22.00
Branches Extra, 50 boîtes 24.00
Branches Fines, iooi boites 23.50
Branches Fines, 50 boites 22.50

Flageolets.-
Moyen&, io01 boites 11.00

Sardines. C/S
Petit Caporal Club J 12.00
White Bear i s. 16.00
White Bear 1 s. 9.50

LES
PIONNIERS TFfi~fEs PHONE

HIGPII GRADE 14

CANADIENS INYISCT

*LE "SERVICE COMMERCIAL"
Lecè. EST IMPORTANT

z»e Camion Brantford répond seul aux riombreux problèmes impliqués
dans la déclaration ci-dessus.
Acheter le Camien qui a traversé la période d'eseai et soyez certain d'unj bon service.

RENSEIGNEMENTS SUR DEMANDE.

BRANTFORD MOTOR TRUCK 00., LIMIIED, RAIRD4JNou

Vol. XLVI-NO 20.
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Le Prix Courant
PUBLIERA LE 23 DU COURANT

Edition Spéciale deLuxe
qui promet d'éclipser, au point de

vue de l'intérêt général, tout ce qui a

été publié jusqu'ici. .:. .:. :

Les articles de rédaction porteront
sur des sujets de la dernière actualité

et la confection de l'édition sera des

plus soignées. .:. .:. .:.

En plus de la matière à lire ordinaire,

on y trouvera un intéressant histori-

que général de la ville de St-Hyacin-

the, depuis son origine jusqu'à notre

époque. .:. .:. .:. .:. :

Le Prix Courant, 80 Rue St-Denis,

MONTREAL

Une
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LES

Qui Ediflent un Commerce.

Tout épicier actif et intelligent de.-
vrait maintenant faire un effort

spécial pour pousser la ven -
te de. biscuits

Soda à la
Crème Perfection

de Mooney
El a une occasion de le faire en cette

rnde saison des réceptionsi et
de. "Thés". Il n'y a rien de plus

agréable au goût, de plus croustil-
lant e t de plus délectable en fait de
biscuits. Tous les gourmets le savent

The Mooney Biscuit
MD CADT CO., UEIID

mnufaelures à
Montré6al, Stratford, Winnipeg,

Vancouver.
Succursales à Hamilton, Ottawa, Syd-

ney, C. B., Halfa, N. B., Fort Wil-
iBmt, Calgary, Vancouver, C. B., St-
jean, T. N.

btabai eu tua R4sdence
TeL Main 2441 M8 rue Ad Mals.nauvo
TeL tchs. 53 Toi. la"aUu0

ELIE. CHARBONNEAU
MARCHAND Du FRUITS

SoIaUté a Patates ie Choix.

7o 71 MKarché Bonsecours.

laFaie Préparée de Brodie
Vous Conserve Vos Clients.

Teujoure aimue de co00uc eue est Prdfarde à

toutes e uisld.
UN BON -VENDEUR.

Voyes le «lupon des dialclun dams chseaue
paquet.

lirodie & flarve, Uuited.
S14 et 16 Rue Bleury,.

Tél. Xadu 436. ESNIIAI,

Le Pilote i
Victoria i s.

Savons de Castille.
Le Soleil 72% d'huile d'Olive.

maorc. de 10 oz., 200 à la caisse
morc. de îe oz., ioo à la caisse
morc. de 7 oz.; 200 à la caisse
morc. de i lb.. 50 à la caisse
morc. de à lb., 50 à la caisse
morc. de 3 lbs., 12 à la caisse
barre& de ii lb., 25 à la caisse

La Lune 6s% d'huile d'Olive.
morc. de f lb.. 50 à la caisse
Huile d'Olive "Minerva"

12 bouteilles, i litre
12 bouteilles, qts.
24 bouteilles, pts.
24 bouteilles, i pts.

C/s 2 eltagiions, 5 gaîl.
c/s 6 estagnons, 2 gall.
c/s t0 estagnons, i gaîl.
c/s 2o estagnons, J gaI.
c/s 48 estagnons, à al.

Petits Pois à sacri.
Questel sur extra fins, So btes
Cie Cons. Ali., extra fins, i001 btes
Memina, très fins, iooi btes

14.50
8.oo
Lb.

6.50
7.50
4.50
3.75
0.09
o .o8
Lb.

3.35
C/s

6.00
6.50
4.25
GaIL
2.00
2.05
2.10
2.25
2.0
C/S

12.00
12.50
11.00

LAIT CONDENSE ET EVAPORE.
Borden Mllk Ca.,*Ltd.. à lEst de Fort

William, Ont
Conserve: - Caisse

Eagle Brand, 4 doz. $6.00
Reindeer Brand, 4 doz. 6.00
Silver Cow Brand, 4 doz. 5.40
Gold Seal Brand, 4 doz. 5.25
Mayflower Brand, 4 doz. 5.25
Purity Brand, 4 doz. 5.25
Challenge Brand, 4 doz. 4.75
Clover Brand, 4 doz. 4.75

Evaporé (non sucré):
St. Charles Brand, 4 doz. 2.00
Peerless Brand, Petit, 4 doz. 2.00
St. Charles Brand. famille, 4 doz. 3.90
Peerless Brand, famille, 4 doz. 3.90
jersey Brand. famille, 4 doz. 3.90
St. Charles Brand, haute, 4 doz. 4.50
Peerless Brand, haute, 4 doz. 4.50
jersey Brand, haute, 4 doz. 4.50
St. Charles Brand, hôtel, 2 doz. 4.25
Peerless Brand, hôtel, 2 doz. 4.25
jersey Brand, hôtel, 2 doz. 4.25
St. Charles Brand, gallons, J doz. 4.75
"Reindeer" café et lait, 2 doz. 5.00
"Regal" café et lait, 2 doz. 4.50
"Reindeer"l cacao et lait, 2 doz. 4.80

JOHN P. MOTT & Ca.

Elite, per doz.

Prepared Cocoa
Breakfast Cocoa
No i Chocolate

Diamond Chocolate
Navy Chocolate
Cocoa Nibbs
Cocoa Shelîs
Confectionery Chocolate
Plain Chocolate Liquors
Vanilla Stick

o. 18 à
o. 18 à
la gr.

0.00

La lb.
8.28
0.36
0.30

0.24
0 29

0.35
0.05
0.30
0.35
1.00

BALADA TEA CO.

~~THES DE CEYLAN

I.1BIEUERJ "SA LADA"

CoÙt Vend.
Etiquette Brune. ils et 1's. $0.25 $0.30
Etiquette Verte, î's et 1's. 0.27 0.35
Etiquette Bleue, i's, l's, l'a et

ils. 0. 30 0.40
Etiquette Rouge, ils et ils. 0.36 0.50

IMPORTANT-
l.esl3piclers détaliànts

qui lésirenat 'plaire à leu rsa
clients devraient être certains
de pouvoir leur fournir leu véri--
table

and

Chocolate
e~'avec la marque de cern

merce aur les paquets.
C e sont desa marchandises

de premier ordre, les meilleures
du monde au point de vue de la
pureté et du goût.

larnufacturcas uniquement par

WALTER BAUER & CO.,
LImite.

Monta1a, Cen. Dorchester, Mass
ETABUE EM 1780.

LACAILLE, CENDREAU & CIE
Successeurs de CES. LACAUJLIJ a CIS.

EBPICIERBiS EN GROS
Importateurs de EKélasses, ai-

rops, Fruits Secs, Thé, Vins,
1#1ueusSucres, Uftc., Uttc.

spécialité de Vins de ment de B-1db
et de Tarragons.

SM9 Rue St-Paul et Li Rue St-li

CONFITURES PURES DE UPTON

M ififfil &,E
811111611 PIRE

Absolument pures
et de saveur dEli.
ciense conservées

an es @ea" des Ibo. et dem jarres
en verre de Ml os.,doubldsor scellEs
hermtiquemnent

UJPTOft
Bien et f&voeabeent connue de

l'épicier et de ses clients dams tout le
canada, où eue eut faite et vendue
depuis plus de qulùs iii.

Vol. XLVI-No 2o.



Vol. LVI-N 20.L PRIX COVRANT, Vendredi, 16 Mai 19>13.
-I

Qualité
Pureté et - Saveur

cns i s &ý un coOt1 raio abe
cesat là ce qui fait

Des Fèves au Lard
de Clark

Vos Meilleurs Vendeurs

Le choix méticuleux des Fèves
de la plus haute qualité, des plus
pures épices et sauces, le moyen
le plus perfectionné pour les cui-
re, ainsi que des méthodes com-
plètes ,de publicité intensive, font
des produits de CLARK nn actif
de réelle valeur pour tout épicier
aux idées modernes.

Chaque boite est garantie

Le 'Prit Immobiier, Limitée,
244 Rue Ste-Cath.rine Est,

Montréal.
Phone Bell ]est 5779

BUREAU DE DIRECTION:
Prisdnts M. 4~&..Gauvin, pharmacienancien échevin; Vce-Préaident:s M. 1L -A. La

-allée, Maire de Montréal ; Sscr6taire.Tréso
rie,: s . Arthnr Gagné, avocat ; Directeurs : M
1.- 1. Geoffrion, ancien président de la Chambrede Commerce du District de Montréal, membre
de la Commission du Havre de Montrésal M. le
Dr J.-O Goyeue, ancien maire de Ma g M. leDr P. Renuhd, capitaUist M.F.r. outalne,
directeur-gérsnt de *,The Canadia Adver ling
Limitedl ; Cirant s M. J...W. Gauvin, ex-Inspe-teur et surintendant de la Metropolitan LUie
Inn. Co.

SI VOUS AVEZ BESOIN DE CAPITAL
pour acheter une propnété ou pour vous blâtir
nucrivez-vons au "Prêt im,,nbill.er. Uimit.'
qui vous pretera e capital sans intérêt, avecgrandes facilités de remboursement

Les facillltésde reml-oursement des prma faits
à ses membres par le "Prit Imumobilier. Umit6e"
sont telles qn*elleb represeâtent à peu prés
t'intérêt que l'on aurait à payer sur un emprunt
ordinaire.

ROEENTANTS DERMDES.-Ie *"Prit
imm.h1Uoe, Lmiti." n'a pas encore d*agen.
dans tous le& Dilitrcts et est disposé à entrer-enruparlera avec des représentants bien quall

Ecrivez o« téléphonez pour avoir la
beochurette explicative gratuit.

In'y a personne dans le monde civili-
sié actuel qui n'ait subi et ne subisse l'ac-
tion de la publicité.

Etiquette Or, au détail 0.44 o.60
Noir, mêlé ou vert, de toutes qualités.

SAVON.

The GENUINE, empaqueté îoo mor-
ceaux par caisse.

Prix pour Ontario et Québec:
Moins de 5 caisses
Cinq caisses ou plus

teD A
p

"e-

SNAP CO., LTD.,

Montréa.

Snap Hand
Cleaner.

,se de 3 doz. 3.&(
Cse de 6 doz. 7.21

30 jours.

SOCIETE DES EAUX PURGATIVES

RIGA.

Montréal - TiL Main 6473.
i doz., (en boite de carton) $2.00

In'y a pas
seulement de la satisfaction,
igais Il y a aussi du pla sir à
vendre des articles bien connus
du publie.

En vendant FELS-NAPTHA,
on a aussi la sati.faction d'ap-
prendre par soi-même que la
qualité du savon répond exacte-
ment aux prétentions des fabri-
cants.

25 bouteilles, 0 il 4.oM
i caisse, (50 bouteilles) 7.50
2 caisses, (8 bouteilles gratis) iS.oo
s caisses, (3o bouteilles gratis) 37.50
io caisses, (72 bouteilles gratis) 75.00
25 caisses, (200 bouteilles gratis) 187.50

Par lot de î doz. ou 25 bouteilles:
C. 0. 1.

Par lot de i caisse ou plus: i% 10
jours, net 30 jours, F. O. B., Montréal.«

Les conditions ci-haut seront stricte-.
nient suivies.

ARTHUR P. TIPPET là CO., Montrésl.
Lime Julce "Stowers" La coe

Lime Juice Cordial, 2 doz. pts. 4.00
Lime Juice Cordial, i doz. Pt S. 3.50
Double Refi, lime juice 3.50
Lemon syrup 4.00

WHITE SWAN SPICES &
CEREALS, Llmnited.

Pains de Levure "White Swan",
caisse de 3 doz., 5c le paquet. 1.15

HAMILTON COTTON CO.
Corde et Ficelle.

Corde à linge, 6o pdis. doz. 0.00 1.00
Coton à chandelle, lb. 0.00 0.31
Ficelle de coton, 4 brins 0.26 o. 261
Ficelle de coton, 3 brins 0. 231 0.24

Escompte 5%.
Ligneul No 8 0.o0 o.63
Ligneul No 10 0.00 0.70
Ligneul No 12 0.00 0.75
Ligneul No 15 0.00 0.82

PRIX DES BALAIS DE LA CIE P.
CLICHE LTEE, BEAUCE JCT., QU9.

Dos.
Balais Royal, 6 cordes $5.50

Beauce, s cordes 4.75
Roseau, 5 cordes 4.50
Cliche, 5 cordes 4.25
Bicriot, 4 cordes 3.75
Chaudière, 5 cordes 3.60

J'Econome, s cordes 3-45
Magic, 3 cordes 3.00
Bon marché, 4 cordes 2.70
Spécial, 3 cordes 2.30
Spécial, 3 broches 4.50

Dix cents par douzaine sera chargé
ou déduit pour.chaque corde addition-
nelle ou en moins selon le cas. Fret
payé par 6 douzaines. Escompte spécial
par 25 douzaines ou plus. Une comman-
de d'essai vous convaincra de nos bas
prix si l'on tient compte de la qualité
de la marchandise.

The City IceCo. Lfiuited
LA PLUS GRANDI COMPAGNIE DE GLACE

AU CANADA
Capacité de production s

255,000 tonnes de glace par on.
Stock à Montréal, 200.000 tontes

àéev HUDSON saf 00 tonnels

Bhreau priniipal, 295 M Craig O.
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Epiciers : La Poudre à Pâte Magic a une réputation Nationale de
qualité, et les épiciers qui tiennent la Poudre à Pâte Magic partagent cette
réputation. Tenir des articles d'une qualité reconnue, c'est attirarUiscients

O vre magasin et créer uuîe clientèle active pour toutes les autres lignes
ý4 de votre magasin. La Poudre à Pâte Magic est la seule poudre à pâte fabri-

quée au Canada, doit-to-us les ingrédients sont mentionnés sur l'étiquette.
0 Voyez l'étiquette et jugez-en vous-même.

SMAGIC BAKXNG POWDER
& ~IL LA SEULE POUDRE À PÂTE EN CANADA DONT TOUS

ILS.ufCP~ 9Q'
I L LES INGRÉDIENTS SONT MARQUÉS SUR L' ETIQUETIE tor

COMARaID

TOKONTO, O-NT.
AIN N MONTR.EAL WI"NNIPIEO

Marque taaPurs

"BRIJNSWICK" SA , IL Aliments Marins
Les aliments marins, grâce au soin minutieux apporté à leur choix et à leur mise en boîtes, deviennent plus populaires de

saison en saison. Avez-vous votre part dans ce commerce profitable ? Aucune spécialité ne donne la même satisfaction que la
MARQUE BRUNS WICK"-la marque avec la saveur naturelle du poisson.

REGARDEZ VOS STOCKS!1 LE PROFIT VAUT BIEN "6LA PEINE QU'ON 8'EN OCCUPE."
Voici une ligne complète

X< Sardines à l'Huile. %Sardines à la Moutarde. 9< Sardines à la Moutarde. g Sardines à la Tomate.
Hareng Salé et Fumé. Hareng à la Sauce Tomate. Haddies Finlandais. Moules et Pétonoles.

CONNURS BROS@, LIITED.
- a i. BLACK'8 HIARBOR, N.B.

AGENTS:s
L-eonard Bros., Montréal.-C. H. B. tilcoat, Sydney.-
A. Wv. Huband, Ottawa.-Jas HýYwood, Toronto -
Lhas. Duncau, !iunipeg -Grant & Oxley Il a- lma ea

~~"'"n0 Cs~ -. L. Lov ar ,nut.-alca, Il Buha ani Co Ahn Qube
CJ.a. Vanov t Vicmtrah .- Shalros, mcCauly .
COa. Calgary, Alta .- johnston & Yockney. Edmonton,

Vol. XLVI-NO 20.
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Commerce, Finance, Industrie, Assurance, Etc.
EDTEURS

Compagnie de Peatione du Marehanda D6taileurs de
--CandaLmi,

Tmépheme BD Est 1185. MONTREAL.
Montadel et Banleue, $2.501

BONNEMENT Canada et Etats-Unis, 2.00 PAR AN.
Unie. Pestals, • Fro. 20.00 •

re de Meal 0 .. ras ê..I..
areas de Teh s Edie Crewn LI., J. S. Retart.. & C., represntant.

ede Ckmaes a19 rue Seàih Market Emte C. Berbe, representaa.
mer de N.-.Yee s e0s-so4 Tribe Bd.. L F. .Omed, ers4tant.

Il aneot pas aossptà d'aban.amet pour mei.. d'une &amde
A emois d'avis contraire par derit, adressé directement

à ae hurea, 1 Joro au moins avant la date d'expiration,
l'aboenement est coetiané de plein, droit.

Toute mande commen est due en entier.
L'a --- t e cesse pua tant que les arrirages ne 4eat

pa payés.
Tout ehiue pour paiement d'abonnement doit ftre fait

payaMe "au pair à MontréaL"
Chèques, mandats, bonas de gate doivent 4tre faite payables

à l'orde de "Le Prix Courant .
Prière d'adresser les lettres. de., simplement comme suit :

"LE PRIX COUR ANT ", Mounteati
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LA UNION LIFE ASSURANCE COMPA.NY OF CANADA

Ses nouvelles affaires. - Le délâbrement du capital. - Les placements de la compagnie

Dans l'intérêt du public, comme pour le bon renom de l'as-
surance-vie au Canada, nous croyons devoir fournir quelques
informations relatives à la position de la Union Life Assurance
Company of Canada et de la Home Life Insurance Company
of Canada surtout à cause des intérêts considérables maintenant
liés à l'avenir de ces compagnies depuis que M. Pollman Evans,
président de la Union Life, a acquis le contrôle de la Home Life
et qu'il en a été élu le président. Nous croyons que les com-
pagnies elles-mêmes trouveront intérêt à ce qu'une étude
impartiale de la situation soit faite maintenant, étant donné
les rumeurs qui se colportent parmi les professionnels de
l'assurance-vie quant à la politique que ces deux compagnies
semblent devoir adopter dans un avenir rapproché.

Comme on le sait généralement, la Union Life Assu-
rance Company est une compagnie d'assurance-vie dite "in-
dustrielle" établie en go2, par l'initiative de M. H. Pollman
Evans, qui était alors agent pour la North American Life
Insurance Company, et qui en a conduit les destinées depuis
sa fondation. 1 l

Afin de surmonter les difficultés qui s'élèvent au-devant
du succès financier d'une compagnie industrielle à ses dé-
buts, M. Evans organisa la National Agency Corporation,
destinée à servir comme tampon financier de l'organisation
et à procurer des affaires pour la nouvelle entreprise indus-
trielle. L'histoire de cette corporation d'agence a été révé-
lée, mise à nu devant la Commission Royale sur les Assuran-
ces et constitue une littérature intéressante à lire; mais nous
ne voulons pas insister sur ce point maintenant, si ce n'est
pour remarquer qu'il serait curieux de connaltre l'opinion
des actionnaires canadiens sur la valeur actuelle de leurs
actions et sur les perspectives de dividendes à venir.

Toutefois, le président Evans a fait preuve de courage
et d'une grande initiative en réunissant un fort volume de
nouvelles affaires, de même qu'en se procurant du capital

additionnel pour répondre à l'appétit vorace que l'on con-
cède à l'assurance industrielle.

Le tableau suivant indique les affaires nouvelles inscrites
durant chacune des cinq années de 1907 à gii, ainsi que les
affaires abandonnées et celles en vigueur:

Année Nouvelles
affaires
payées

1907 $ 7,980,841
1908 9,166,567
1909 9,645,985
1910 10,777,565
1911 19,333,496

Le chiffre des nouvelles
rable et représente presque

Affaires Affaires en
abandonnées vigueur au

31 décembre
$ 6,136,463 $ 1i,234,956

6,967,419 13,295,478
7,343,549 15,367,426
8,210,179 18,015,302

12,875,475 25,1 16,959
affaires est assurément considé-
entièrement de 1'"industrielle";

mais celui des abandons n'en est pas moins étonnamment
élevé, probablement dû à ce que, pour montrer une grosse
somme de nouvelles affaires et pour amoindrir le passif de
réserve, la direction aurait eu recours aux méthodes faciles
et bon marché de vendre de l'assurance à terme au lieu des
polices ordinaires ou de dotation comme le font les autres
compagnies industrielles, car, d'un chiffre de quelque $17,-
ooo,ooo de nouvelles affaires inscrites en 1911, plus de $13.-
ooo,ooo sont représentées par des polices à terme.

Les affaires industrielles, même selon le plan de prime
normal, sont inconstantes, mais, lorsqu'on a recours à l'as-
surance à terme, il est évident que les éléments de stabilité

et de profit font grandement défaut.
Il n'y a pas de doute que, sous l'effet de visions prophé-

tiques, il tardait au président Evans d'entrer dans la terre

promise de l'industrielle à la suite d'autres présidents de

compagnies du même genre et établies au Canada.
Que le Canada ne soit pas mûr pour une telle entrepri-

I I

TANGLEFOOT
Attrape 5,01(009000 de mou-
ches parannée-de beaucoup plus que
tous les autres moyens ensemble. Le
Destructeur de Mouches Hyglènique.-
Ne Contient pe de Poison.
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se, ou que le président Evans ne soit pas à la hauteur, le
fait n'existe pas moins que, après douze ans d'expérience, la
Union Life n'a pas semblé s'approcher beaucoup de la terre
promise.

Si l'on examine maintenant la position financière de la
compagnie, on verra, d'après les livres bleus du gouverne-
ment, qu'à venir jusqu'à 1909, le capital payé était de $0oo,-
ooo, dont 98 pour cent détenu par la National Agency Cor-
poration. Il est évident que la saignée pratiquée dans les
ressources de la compagnie les avait tellement épuisées qu'il
fallut, en 190o, inscrire plus de capital dans l'entreprise,
ainsi que le démontre le tableau suivant!

Année Capital Actif Diminu- Revenu Dépenses
versé moins tion du par les

le passif capital primes
1907 $1oo,ooo $ 29,422 $ 70,578 $301,182 $260,427
1908 100,000 15,349 84,651 356,002 287,200
1909 100,000 27,597 72,403 439,583 336,845
1910 628,515 420,923 207,592 530,419 532,806
1911 741,232 337,430 403,802 631,485 631,426
Il a fallu avoir recours à des méthodes ingénieuses pour

se procurer du nouveau capital qui permit de continuer les af-
faires. Le président Evans résolut d'en appeler au gousset
des placiers Anglais et Ecossais au moment où, en 1909, les
placements canadiens prenaient tant de vogue. A Londres,
il lança une grande proposition à laquelle les financiers an-
glais mordirent avec empressement si l'on en juge par la
liste des actio'nnaires dans les livres bleus du gouvernement.

Toujours d'après les livres bleus, on voit qu'en 1911 il
fallut encore augmenter le capital-actions de $ro,ooo, ce qui
le portait à $741,232. Dans le tableau cité plus haut, la co-
lonne intitulée "diminution du capital" est instructive. Elle
fait voir que de 1907 à ig1, la désagrégation du capital a
progressé de $70,ooo à $400,000. Il est certain que les affai-
res de la compagnie ont augmenté et que, si ces affaires
eussent été régulièrement de prime au lieu d'être en grande
partie des affaires à terme, le résultat serait moins inquié-
tant.

Un examen des dépenses d'administration montre ce
résultat extraordinaire que, au cours des deux dernières an-
nées, ces dépenses ont absorbé pratiquement tout le revenu
des prices, de sorte qu'en 1911 le délàbrement du capital
s'est accentué d'environ $200,ooo. Les rapports du gouverne-
ment révèlent que le nouveau capital souscrit en Angleterre
a coûté 20 pour cent, car, des $641,232 d'actions libérées, on
a dû déduire $122,815 à titre de prime au compte de la sous-
cription. En plus de cela, il a été dépensé $145,42o en menus
efforts pour se procurer le capital en question.

Sur cette question du capital de la Union Life, il serait
bon d'éclairer un point particulier qui paraît plutôt obscur.
A la page 363 du rapport de la compagnie, tel que publié
aux livres bleus pour 1911, on lit que le capital versé est de
$722,800 à la page 365, on lit $741,232.95 puis $745,000 à la
page 510. Puisqu'un seul de ces chiffres peut être exact, une
explication précise s'impose.

Si on réfère au plus récent livre bleu sur les assurances,
on est frappé du caractère des prêts et placements de la
compagnie. Les prêts sur garanties collatérales s'élèvent à
$374,ooo et ce chiffre est presque totalement représenté sur
un prêt à la Canada Provident Insurance and Investment
Company sur une garantie de $485,ooo en actions de la Im-
perial Loan and Investment Company. Il serait intéressant
de connaitre toute l'histoire de cette transaction.

Il est surprenant de voir tout le capital placé sur des
actions de sociétés de construction; $145,593 sont répartis
entre six de ces sociétés.

Quand il est si facile de placer de l'argent sur d'exc4-

lentes obligations rapportant de gros intérêts, on a droit de
se demander pourquoi la Union Life s'est départie de la
méthode de placement en honneur dans toutes les compa-
gnies d'assurance-vie? Nous n'hésitons pas à croire que le
président Evans eût inspiré plus de confiance au public
dans sa compagnie et eût aussi assuré de meilleurs revenus
en suivant la pratique des compagnies plus anciennes et
mieux assises que la sienne quait à la distribution de ses
placements.

Par ce que l'on vient de voir, il est évident que les af-
faires de la Union Life ont besoin d'être surveillées étroite-
ment, et M. Evans s'absente souvent en Angleterre. Il y
était encore tout dernièrement, disait-on. S'il ne reconnait
pas que sa présence soit nécessaire à Toronto, nous sou.
mettons que le ministère des assurances s'occupe plus acti-
vement de ce cas particulier qu'il ne l'a fait dans le passé.

CHEZ LES MARCHANDS EPICIERS.

Les membres de la Section des Epiciers, Succursale de
Montréal de l'Association des Marchands Détailleurs du Ca-
nada, Incorporée, ont tenu, hier soir, une importante réunion
à leur salle ordinaire, 8oa rue St-Denis, sous la présidence de
M. G.-A. Archambault.

Etaient présents: MM. J. D. Boileau, J. 1. Lussier, A.
J.aniel, J. A. Doré, A. Landreville, N. Gascon, A. Brunet, C.
Brabant, J. Lachaine, J. O. Pesant, R. Desautels et plusieurs
autres.

M. P.-H. Scullin, secrétaire général de la Canadian In-
dustrial Peace Association, qui avait été invité à faire con-
naitre le but et l'objet de son association, fut présenté à l'as-
semblée et expliqua que la raison d'être de l'association dont
il est le secrétaire général est d'établir et de maintenir des
relations plus amicales entre patrons et employés. M. Scul-
lin a parlé longuement et a beaucoup intéressé ses auditeurs
qui adoptèrent ensuite à l'unanimité la résolution suivante:

Que la Section des Epiciers, Succursale de Montréal de
l'Association des Marchands Détailleurs du Canada, Incor-
porée, désire exprimer qu'elle apprécie hautement le but de
la Canadian Industrial Peace Association, qui est d'établir et
de maintenir des relations plus amicales entre patrons et em-
ployés, et d'empêcher autant que possible les grèves qui sont
toujours une source d'ennuis, de pertes et de difficultés non
seulement pour ceux intéressés directement, mais aussi pour
le public en général.

Les membres croient que la campagne d'éducation que se
propose d'entreprendre la Peace Association donnera de bon'
résultats, et ils désirent offrir leur coopération pour le succès
du mouvement.

Le président fait ensuite rapport relativement à l'organi-
sation du pique-nique qui aura lieu en juillet prochain. Il a
été décidé que ce pique-nique se fera en dehors des limites de
la ville de Montréal et les officiers sont chargés de choisir un
endroit convenable et de faire rapport à une prochaine as-
semblée.

Quant à l'exposition de produits alimentaires, qui était
annoncée comme devant avoir lieu du 24 au 31 mai courant.
à l'arsenal du 65e régiment, elle est forcément remise au mi-
lieu du mois d'octobre prochain, vu l'impossibilité où se trou-
vent un grand nombre de manufacturiers de conserves de
fruits et de légumes d'y prendre part.

Le secrétaire de l'Association a soumis à l'assemblée les
arguments à faire valoir devant la Commission Royale des
licences qui siégera à Québec vers la fin du mois de mai.
A cet effet, une délégation composée des officiers de la sec-
tion a été autorisée à représenter l'Association devant la
Commission.

Et la séance a été levée.
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M. DANIEL SIMONDS EST MORT

Le président de la Simonda Mumfacturing Company s'est
éteint en sa maison d'été, à Larchmont, N.Y..

lundi le 5 du courant

M. Daniel Simonds, président de la Simonds Manu-
facturing Company, la plus grande manufacture de scied du
monde entier, est décédé à Larchmont, Long Island, en sa
maison d'été, entouré de toute sa famille.

La mort enlève en la personne de M. Simonds l'une des
plus grandes figures industrielles du monde. Son nom était
connu universellement, grace à l'industrie dont il était le
chef. Non seulement M. Simonds sera regretté par sa fa-
mille, ses amis et ses associés, mais aussi par ses employés
dont il était l'idole.

Le défunt, qui n'était âgé que de 65 ans, avait ressenti
les premières atteintes de la maladie au cours du mois de
juillet de l'année dernière et, en octobre, il entra au sanato-
rium de Dansville, N. Y., oà. les médecins constatèrent une

Feu M. Daniel Simonds.

complication de plusieurs maladies. Il y a deux mois, alors
qu'il était descendu au Waldorf Astoria, à New-York, on
dut le faire transorter à sa maison d'été à la suite d'une re-
chute. C'est là que la mort l'attendait. M. Daniel Simonds
était le fils d'Abel Simonds et de Jane Todd, et il naquit à
Fitchburg, Mass., le 18 septembre 1847.

Il fit ses études dans les écoles publiques d'abord, puis
au collège commercial Comer, de Boston. Au sortir du col-
lège, il entra chez son père qui tenait à West Fitchburg une
manufacture de faulx et d'outils tranchants.

En 1868, la Simonds Manufacturing Company fut incor-
porée avec un capital-actions de $5ooao et ses usines furent
transportées de West Fitchburg à l'endroit où elles sont
présentement. La nouvelle compagnie absorba les affaires
primitivement organisées par Abel Simonds, père de Daniel,
et celui-ci entra à l'emploi de la nouvelle maison. Il y occu-
pa différents postes selon que les progrès de l'industrie l'exi-
gèrent.

Vers 188o, M. Daniel Simonds devint surintendant et
vice-président de la compagnie et, en 1888, il succéda àGeorge F. Simonds comme présidet. En 1906, la compagnieabsorba quatre entre es mon laises qu'elle se conso-lida.

D'une origine m ste', Simonds Manufacturing
Company est devenue l'une des industries les plus importan-tes des Etats-Unis. Sous la direction de M. Simonds, lacompagnie a établi de nombreuses succursales et créé d'im-

portantes usines à Chicago, à Montréal et à Lockport, N.
Y. Les succursales de la compagnie se répartissent à New-
York, Nouvelle Orléans, Portland, (Orégon), Seattle, San
Francisco, Londres (Angleterre), St-Jean (N. B.), et Toron-
to (Ontario).

La Simonds Manufacturing Company a toujours été
des plus libérales envers ses employés en faveur de qui elle
a fondé diverses organisations, entre autres une association
d'aide et de secours mutuels, un club récréatif, une salle à
manger dans les usines mêmes, une salle de billard et un
cabinet de lecture.

M. Daniel Simonds fut le créateur d'un système coopé-
ratif d'instruction industrielle à la High School de Fitch-
burg.

Sa mort cause donc un vide considérable dans les rangs
de l'industrie en Amérique.

DONNEZ UN CARACTERE DISTINCTIF A VOTRE
MAGASIN.

La qualité de la marchandise compte pour beaucoup en
affaires. Le marchand doit vendre <le la bonne marchandise
pour se faire une clientèle. Un article médiocre est une bien
pauvre pierre angulaire dans l'édification d'une réputation.

Mais toute essentielle que soit la qualité, elle ne suffit pas à
assurer le succès.

Il existe un facteur bien plus puissant que la qualité <le
la marchandise pour faire de bonnes affaires. La qualité
seule des articles ne peut pas mettre un commerçant at pre-
inier rang dans la concurrence.

Il y a des quantités <le bonnes marchandises fabriquées
par des manufacturiers dont les produits sont, au point <le
vue de la qualité, sur un mime pied d'égalité. Le marchand
dont le concurrent tient des marchandises hautement répu-
tées et qui donnent satisfaction ne devancera jamais son rival

rien qu'en proclamant qu'il tient la "meilleure" marchandise.

Nous devons dire que le plus grand facteur, le facteur

décisif dans la lutte commerciale, c'est en quelque sorte com-

me la "personnalité", le caractère du magasin. Ce caractère,

cette personnalité, voilà ce qui décrit les différentes nuances

entre le succès éclatant, le succès modéré. tirer le diable par

la queue, la marche à reculons ou la faillite absolue.
Prenez n'importe quelle ville du continent, grande ou

petite. Suivez une rue commerciale. Achetez dans un ma-

gasin, puis. dans l'autre. Vous constaterez que tous sont ap-

paramment coulés dans le même moule. Les commis sont

polis, vous présentent les articles que vous demandez ou

s'excusent de ne pas les avoir en magasin; ils prennent votre

argent, vous remercient et vous disent "bonjour".

Puis, vous passez à un autre magasin où, dès l'entrée,

vous sentez que tout sonne différemment. Le commis au

comptoir, même si c'est un jeune, semble s'intéresser à vous

et à votre achat et il s'y intéresse. Sans être importun, il a

une manière de découvrir ce à quoi vous destinez l'article

demandé ou quelle marque vous avez l'habitude d'utiliser,

telle ou telle autre circonstance; alors, il vous glisse le petit

conseil que vous n'avez pas demandé ouvertement, mais qu'il

a deviné. Il pense aux autres articles dont vous avez besoin

et que vous avez oublié d'acheter et il vous intéresse aux

nouvelles lignes qu'il tient. Vous sentez que, quoiqu'en pen-

sent les autres, c'est là VOTRE magasin, celui oÙ tout le

monde s'empresse à vous servir et où vous vous trouvez tout

à fait chez vous.
Voilà le magasin ayant un caractère distinctif, une "per-

sonnalité", une individualité à part et totalement différente

de celle des autres magasins.
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Cette distinction peut se manifester dans la disposition
du magasin ou dans les méthodes de vente; à la surface seu-
lement, ou de la cave au grenier.

Un magasin se distinguera par une devanture peinte à
carreaux noirs et blancs. C'est la forme primitive d'indivi-
dualité, celle de l'apparence extérieure qui comporte l'effort
de capter l'attention par un effet étincelant. Le même prin-
cipe sous une forme légèrement différente s'applique par la
publicité aux grands effets variant depuis celle des journaux
jusqu'à l'attraction d'une troupe de vaudeville aux jours des
grandes expositions de saisons.

Il y a encore le magasin où une seule caractéristique do-
mine. Ce magasin s'enorgueillira de sa propreté. Celui-là
se spécialisera par sa promptitude et son exactitude à livrer
la marchandise. Dans un autre magasin, les commis sont
obligeants, disposés à- vous montrer tout ce qu'ils ont en ma-
gasin et rient aussi ouvertement si vous n'achetez rien que si
vous achetiez tout ce qu'ils vous ont montré. Ce magasin
reste dans la mémoire du client comme le magasin propre;
celui-là comme étant l'exactitude même, et cet autre comme
celui où tout le monde est obligeant.

Il est donc profitable de donner une individualité à votre
magasin ou à un rayon particulier de ce magasin. En som-
me, il y a trop de ressemblan'ce entre les magasins des con-
currents. Celui d'entre eux qui diffère par quelque caracté-
ristique, qui est meilleur, celui-là reste forcément dans la
mémoire du client. Mais la meilleure distinction, celle qui
compte le plus, est d'un caractère difficile à définir. Elle ne
consiste pas dans le peinturage d'une devanture, ni dans la
propreté des vitrines, ni dans l'obligeance du personnel. Au-
dessus de tout cela est la nécessité, reconnue de tous, d'un
bon service. Il faut que tout le personnel, depuis le patron
jusqu'au garçon de bureau, soit convaincu qu'il est là pour
servir le public par tous les moyens possibles, et que chacun
agisse en conséquence.

Et le vrai service consiste en toute autre chose qu'à don-
ner au client l'article qu'il demande. Le vrai service com-
mence dès avant l'entrée du client dans le magasin. Déjà
par une publicité bien faite, on l'a éduqué sur la valeur de la
marchandise, et cette publicité lui a assuré la bienvenue au
magasin. Lorsqu'il sera venu, le bon service fera qu'on lui
montrera non pas l'article sur lequel le patron compte faire
le plus gros profit, mais celui qui doit répondre le mieux à
ses besoins. Et lui ayant vendu cette ou ces marchandises,
au lieu de laisser partir le client incomplètement outillé, le
service où il y a du zèle bien entendu lui suggérera les petits
accessoires qui complèteront son achat initial, l'aidera de
tous les moyens possibles, et ce sera pour l'acheteur comme
une invitation à revenir lorsqu'il aura besoin et de marchan-
dises et de conseils utiles.

Voilà le vrai bon service qui, pratiqué dans toutes les
lignes du commerce en détail, constitue la caractéristique de
la maison à succès. Il faut avoir les articles, traiter la clien-
tèle honnêtement, apporter un grand soin aux aehats, obser-
ver une grande surveillance à l'administration et suivre une
politique agressive dans la vente. Encore pouvez-vous pos-
séder tous ces éléments et ne pas atteindre le succès com-
plet. Infusez alors par l'exemple à vos employés une dis-
tinction qui leur soit propre et soit aussi en quelque sorte
comme un complément de vous-même, et vous vous placerez,
vous et votre magasin, à la tête du commerce de votre
localité.

SITUATIONS VACANTES OU DEMANDES D'EM-
PLOYES v

On demande des agents et voyageurs à commission
pour ventes sur commandes sûres de Sultana, Figues, Tabac
en feuilles aux principaux marchés du Canada et des Etats-
Unis. Références sur demande. S'adresser: Comninos & Cie,
Smyrne (Turquie d'Asie).
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LA PSYCHOLOGIE DANS LES VENTES

L'enthousiame doit être la note dominante cheu les bons
vendeurs

Si l'esprit humain a le pouvoir de donner une forme I
une masse de matière, on doit reconnaitre que selon na
concours particulier des circonstances, la fonction mentale
nous rappelle un procédé mécanique et y répond presque
automatiquement. S'il n'en était pas ainsi, il ne saurait y
avoir de lois de gouverne, et nous, mortels, serions forcés
de nous torturer l'esprit et de rumider sans cesse entre les
dissertations des plus savants et les élucubrations des plu
ignorants. Ne connaissant pas notre propre organisme mes.
tal, comment pouvons-nous savoir ce qui se passe dans l'es.
prit des autres?

Lorsqu'il s'agit de poser les règles et raisons dans la
vente de la marchandise, ou d'appliquer la psychologie das
ses rapports avec la vente, nous ne pouvons que faire le r-
cit de l'alphabet. Mais les remarques qui vont suivre sont le
fruit de l'observation et de l'expérience.

S'il existe de nombreuses méthodes de vente et que l'ap.
plication de ces méthodes varie à chaque instant, le résultat
final est invariable. Ou vous avez vendu ou vous n'avez pu
vendu. fi

Afin de commencer par quelque chose de défni, remon-
tons à l'origine du sujet.

"A" est un vendeur ayant du succès et soixante-quinze
pour cent de ses démarches aboutissent à une commande.
Arrive-t-il à cela aveuglément ou est-ce pure chance? Son
territoire est-il est-il meilleur que celui des autres vendeurs,
ou ses succès sont-ils dus seulement à sa personnalité? Est.
il "né vendeur", ou possède-t-il l'expérience acquise dans
l'aide à la fabrication des marchandises? ce qui le rendrait
supérieur aux autres.

Non. Rejetons toutes ces conjectures. Considérons "A"
comme étant un sujet dans la moyenne, un bon travailleur,
fidèle à ses patrons et bon observateur. Il est possible, pro-
bable même, qu'il n'a jamais ouvert un livre traitant de py.\
chologie ni donné une seule pensée à la gymnastique men-
tale que font.ses clients sous l'effet magiqque de son travail.
Néanmoins, il a acquis une certaine puissance-de-suggestion
qu'il applique avec tant de régularité et de sévérité qu'il se
classe parmi les meilleurs vendeurs.

"B" est apparemment aussi intelligent que "A", aussi
loyal, plus studieux, mais rate soixante-quinze pour cent de
ses démarches. La raison de la différence entre leurs suc-
cès, la voici: . .

"A" est un inventeur et un expérimentateur; "B" est un
imitateur insipide.

L'homme actif cherche constamment de nouvelles voies,
de nouveaux moyens avec lesquels il fait des expériences
.ussi sérieuses que l'inventeur avec son modèle.

La différence qui existe entre "A" et "B" s'appelle ori-
ginalité. C'est plus que de la présence d'esprit lorsque il s'a-
git de répondre à des objections.

Appliquée aux ventes, l'originalité signifie une argumen-
tation soigneusement préparée pour faire face aux éventu-
lités qui peuvent se soulever et qui sont presque inévitables.
Les mots, les phrases doivent être choisis avec autant de
,poin pour chaque circonstance qu'on en mettrait à réunir
les pièces d'un mouvement d'horlogerie.

Prenez le jeune homme qui désire devenir vendeur. En-
seignez-lui la profession durant des années et des années.
S'il manque d'originalité et de capacité de construire pouf
son propre usage la machinerie mentale nécessaire pour pa-
rer aux objections et tourner les situations à son avantage,
il ne passera jamais la classe des vendeurs médiocres. Si
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l'invention de "A" pouvait servir à "B", les choses seraient
bien simplifiées, mais c'est là qu'entre l'élément humain et,
à cause de cela, existe la psychologie des ventes.

Une autre conclusion qui dérive de l'application de la
sollicitation originale et de son effet auprès du client pro-
bable, côtoie de près l'originalité. C'est un élément intangi-
ble, quoique d'une importance si vitale pour le vendeur
qu'elle exige une considération extraordinaire. Comme il
n'existe pas de mot propre pour désigner cet élément, nous
accepterons le terme employé par les auteurs et l'appelle-
rone enthousiasme.

Nous en rtranchons tous les lieux communs de l'en-
thousiaste chauvin, pour ne rechercher que l'acquisition de
cette qualité humaine d'un prix inestimable comme contre-
partie à l'originalité même de la plus grande envolée.

Les neuf-dixièmes des penseurs originaux n'arrivent à
rien parce qu'ils n'ont pas le coeur qui puisse persuader un
monde sceptique. Ce mot "coeur" n'est pas écrit ici sans
intention; il donne aux considérations psychologiques un
sens plus étendu et plus vrai en admettant l'effet de l'in-
fluence du coeur tout comme celui de l'activité mentale.

Supposez que Howe, avec son génie inventif, eût 'entre-
pris de convaincre les autres avec indifférence ou avec des
discours à dormir debout. Supposez que Morse, après avoir
conçu le télégraphe, en eût fait une image obscure pour la
vue des autres.

Certaines personnes disent que l'enthousiasme c'est l'a-
mour du travail fourni; d'autres prétendent que c'est le coeur
se manifestant dans le travail; enfin, d'autres assurent que
c'est une qualité native. Ainsi, le vendeur "B" peut aussi
bien rejeter le blâme de son inhabilité à son manque d'a-
mour du travail, sur son manque de coeur, ou sur ses ancê-
tres selon le cas.

Toutefois, nous ne lui permettrons pas de s'en tirer à si
bon marché et, si dans le sens traité ici l'enthousiasme est
indéfinissable, il ne s'ensuit pas qu'on ne puisse l'acquérir.

Tout individu normal parle avec conviction de certain
sujet et ce serait folie de prétendre qu'il ne soit pas capable
de traiter sérieusement d'une question particulière.

Il est des vendeurs qui ne peuvent disposer d'une cer-
taine marchandise, parce qu'ils ne ressentent aucun enthou-
siasme pour l'article, pour la maison ou pour le besoin du
client, Ils pourront prendre une commande, mais jamais la
provoquer. L'enthousiasme ne s'acquiert le plus effective-
ment que par la sollicitation, le travail modelé et organisé
par le vendeur lui-même.

Il y a encore la puissance de suggestion comme moyen
à la disposition du vendeur. Mais qui pourra la définir? On
parle de la conversation comme d'un art, peut-être parce
qu'elle consiste à créer des images qui serviront à tout ins-
tant à impressionner l'esprit de chacun. En ce siècle de mul-
tiplicité des mots, les images sont trop souvent confuses.
On vante la haute personnalité des Yankees; cependant, ils
sont si hâbleurs que celui qui étudie le phénomène psycho-
logique trouve chez eux les raisons, les arguments, la sug-
gestion et le sens dans un fouillis inextricable s'il a besoin
d'appliquer un de ces termes à"a vente d'un article.

Il faut donc que, en plus de la théorie, le vendeur pos-
sède des cualités qui imposent et qui constituent sa maîtrise
en affaires. Nous savons tous que tant que le client est forcé
de rester sur la défensive et que, par son système agressif,
le vendeur reste maitre de la situation, celui-ci peut dire
qu'il tient l'idéal.

C'est ce que nous appelons la "puissance de suggestion",
o, en d'autres termes, le moyen d'influencer et contrôler
l'action d'une autre personne suivant l'idée conçue par la
première. Sa puissance de suggestion découle-t-elle de la
persuasion magique ou de l'éloquence? NonI De la logique
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des arguments? Pas davantagel Est-ce le produit de la con-
versation "artistique" ou l'application du s'ens commun?
Non plusi La source de cette puissance réside dans un sens
propre au vendeur, qui s'est développé dans son être, et
c'est le plus grand sens requis pour le succès du vendeur.

La puissance de suggestion est l'accomplissement de la
promesse, et elle ne vient qu'à ceux qui mettent de l'origi-
nalité et de l'enthousiasme dans leur travail. C'est la vertu
prédominante d'un vendeur parce qu'elle doit lutter et vain-
cre différentes mentalités intéressées à une transaction.
Elle aide à rendre son travail agréable et lui donne la su-
prême confiance en lui-même.

COMMISSION DES VOYAGEURS DE COMMERCE.

Cette importante Commission qui fait maintenant partie
de la Chambre de Commerce de Montréal et qui est chargée
des démarches à faire pour obtenir une amélioration des
hôtels à la campagne, a tenu sa première réunion le samedi,
le io du courant.

M. Adélard Fortier, premier vice-président, occupa d'a-
bord le fauteuil présidentiel. M. W.-U. Boivin assistait.

Etaient aussi présents: - MM. J. F. Loisel, L. N. Veil-
leux, H. Pinet, Roméo Brosseau et MM. A. H. Hardy, Raoul
Dupré, J. Emile Roy, L. G. Huotte, A. J. Laberge, J. H.
Riendeau, J. H. Bédard, Ernest Desjardins, A. N. Robitaille,
Cho. Drapeau, Nap. Lalonde, J. E. Lafontaine, A. Beau-
champ, G. L. Pelletier, J. H. Belleau, John Cooper, E. Lamy,
Raoul Mathieu, invités.

M. Fortier ouvre la séance en souhaitant la bienvenue à
messieurs les voyageurs de commerce, et en exprimant le
souhait que la commission qu'ils viennent d'organiser aura
tout le succès que méritent ceux qui l'ont conçue et qui ont
mené sa formation à bonne fin.

Puis M. Fortier invite les voyageurs présents formant
partie de la commission, MM. Loisel, Pinet, Brosseau et
Veilleux a se choisir un président et à l'unanimité des suf-
frages, M. J.-F. Loisel est élu à ce poste.

En prenant le fauteuil, M. Loisel remercie ses confrères,
puis les, assure de tout son dévouement, comptant sur leur
concours actif pour faire un succès de cette commission spé-
ciale que la Chambre de Commerce a fait l'honneur aux voya-
geurs de former.

M. Loisel invite ensuite les membres de la commission à
choisir ceux qu'ils désirent s'adjoindre, comme ils en ont été
autorisés par la Chambre, et sur proposition de MM. Roméo
Brosseau et L. N. Veilleux, MM. J. Emile Roy, L. N. Bras-
sard, J. Albert Quesnel, Raoul Dupré, A. J. LaBerge, A. V.
Bernier et L. E. Charron, sont élus membres de la com-
mission.

M. A.-H. Hardy suggère qu'autant que possible, les di-
verses branches du commerce et de l'industrie soient repré-
sentées dans cette commission, pour que la Chambre soit
plus en état d'être renseignée sur tout ce qui peut améliorer
le négoce de la métropole.

M. H. Pinet est d'opinion qu'on ne devrait pas faire main-
tenant toutes les nominations pour qu'un choix plus varié
soit fait plus tard. Adopté.

Sur proposition de M. Roméo Brosseau, il est adopté, à
l'unanimité, que les réunions de la commission des voyageurs
de commerce auront lieu, à l'avenir, l'avant-midi du dernier
samedi de chaque mois.

M. Loisel suggère que la question de l'amélioration des
hôtels à la campagne soit mise au programme de la commis-
sion des voyageurs de commerce, et il annonce qu'il a été
invité, avec M. Hardy, à rencontrer Sir Lomer Gouin au
sujet de cette question, et que cette entrevue aura lieu le
lundi, 12 mai. On demande à M. Adélard Fortier d'accom-
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pagner MM. Loisel et Hardy, ce à quoi M. Fortier consent
au nom de la Chambre.

M. Loisel suggère aussi de faire savoir à l'Association
des Voyageurs de Commerce que la Chambre a reconnu offi-
ciellement les voyageurs en autorisant la formation d'une
commission spéciale. Adopté.

Le recrutement parmi les voyageurs de commerce est
aussi un des sujets dont la commission tient à s'occuper pour
le bénéfice de la Chambre, déclare M. Loisel, et il assure que
les voyageurs de commerce feront toujours honneur à leur
signature en payant régulièrement leur contribution.

Après ces quelques remarques, la séance est levée.
Ce rapport de la Commission a été soumis à l'assemblée

de la Chambre de Commerce tenue mercredi et qui a été
ajournée au mois de septembre prochain.

QU'EST-CE QUE LE PROFIT NET?

Le sait-on, en général?

Après tout, le dernier du succès dans le commerce en
détail, c'est bien le profit net.

Ce n'est pas tant le volume d'affaires qu'un homme peut
réunir, ni la superficie de territoire qu'il peut desservir. Peu
importe qu'il vende au comptant ou à crédit, peu importe
aussi la limite de son crédit personnel. La grande question
est de savoir combien il lui reste d'argent en caisse à la fin de
l'année, après que toutes les dépenses ont été payées.

Voilà ce que c'est que le profit dont la réalisation assure
le succès, mais dont le manque signifie banqueroute.

Prenons ici deux hypothèses. Elles sont fréquentes et
on les rencontre dans toutes les parties de notre vaste pays.
Dans l'une, on voit le marchand détaillant qui inscrit des
prix plutôt raides sur tout ce qu'il a en magasin et semble
indifférent à ce qu'il vende ou pas. Dans l'autre, c'est' tout
le contraire. Son nom est très répandu tout comme sa répu-
tation de "commerçant à bon marché". Mais le premier
marchand sait ce qu'il lui en coûte pour faire ses affaires et,
en plus de ses dépenses d'administration, il se réserve un
profit raisonnable qui lui permet de vivre. Le second mar-
chand règle ses prix sur ceux de quelques-uns de ses con-
currents et, le plus souvent, sur ce que ses clients lui disent
payer chez ces concurrents.

Ne sachant pas établir son prix coûtant, et encore moins
le profit, il base sa demande sur ce que les autres exigent ou
sont supposés exiger pour un même article. Non pas qu'il
demande aussi cher que les autres, car ce n'est pas là le trait
qui distingue le "marchand à bon marché". Il base son prix
de vente sur ce que les autres demandent, et alors même il
vend à un prix inférieur. Et cela, parce qu'il est cordiale-
ment lâche commerçant, qu'il a peur de travailler à gagner
sa vie et un peu plus pour pouvoir faire face à l'imprévu.

Quatre-vingt-dix-neuf fois sur cent, le premier marchand
est un homme qui réussit. Son chiffre d'affaires dépasse
peut-être celui de tous ses confrères de la localité, et il rit
dans sa barbe ou à la face de ses supposés clients lorsqu'ils
viennent lui dire qu'un autre vend le même article que le sien
à cinq ou dix pour cent meilleur marché.

C'est le profit qu'il cherche. Certes, il est désireux de
faire la vente, car s'il ne fait pas d'affaires il ne fera pas de
profit. Mais il sait par expérience acquise qu'il arrivera à
faire un certain chiffre d'affaires moyen même s'il laisse par-
tir Pierre ou Jacques sans leur avoir vendu. Il sait qu'il doit
faire un profit et il le fera ou sa marchandise restera plutôt
sur les rayons.

L'autre marchand, celui qui établit ses prix d'après ceux
des concurrents ou d'après ce que ses clients lui disent, et qui
le plus souvent fait une nouvelle réduction pour ne pas man-

quer une vente, celui-là se leurre quand il croit réaliser un
profit. Et même lorsque l'année est terminée et qu'il n'a pas
de balance en caisse pour établir ce qu'il a fait, il fait des
efforts pour se convaincre que si les fonds manquent ce n'est
pas dû à ses prix calculés sans marge de profit, mais à quel-
que autre facteur qu'il ne peut pas comprendre.

"Pourjuoi ne vendrait-il pas à meilleur marché qu'un
autre?" se demande-t-il. Il ne paye pas un loyer aussi élevé;
il ne se paye pas de salaire; il n'emploie qu'un ou deux com-
mis à petit salaire et partout ailleurs il s'efforce de réduire
les dépenses. Et il se persuade qu'il peut faire autant de vrai
profit que l'autre qui vend à prix élevés, tout simplement
parce qu'il a moins de dépenses que le véritable marchand
son concurrent.

Tout le monde a vu le petit roquet s'attaquer au gros
Saint-Bernard. Et tout le monde sait que le gros chien ne
s'occupe nullement du petit, si ce n'est qu'il le reniffle avec
dédain.

C'est un pcu de cette façon que le marchand "à profit"
traite son confrère "à réduction". Il sait qu'il obtient sa part
d'affaires si les parts sont mesurées selon le capital mis en
action, et il sait que lorsqu'il a fait une vente il a aussi fait
un profit. Ainsi, pourquoi s'inquiéterait-il des taquineries de
l'insignifiant pctit caniche qui cherche à l'ennuyer? Il a
étudié la science qui détermine le prix de revient et le profit,
peut.être en lisant les revues commerciales, et il est sûr de
son affaire.

De fait, c'est sa conviction de réaliser un peu de profit
sur chaque vente qu'il ins'crit qui fait de lui un réel marchand
et qui le fait de plus en plus grand. En retour, c'est l'absence
du profit net qui fait le marchand petit et le rapetisse tou-
jours davantage.

Qu'est-ce que le profit net? Il nous semble entendre
certains lecteurs répondre: "Quelle stupide question!" Mais
nous osons affirmer que tous les marchands dans le com-
merce ne savent pas ce que c'est. Nous en avons rencontré
qui ne le savaient pas et, cependant, ils passaient pour com-
pétents en affaires. Tout récemment encore, nous avons eu
une chaude discussion avec un détaillant faisant pour plus de
$7o,ooo d'affaires par année et qui ne savait pas ce qu'était
exactement son profit net. Cela pourra paraître absurde à
quelques-uns, mais ce n'en est pas moins vrai.

Le marchand en question, détaillant en chaussures, ve-
nait de nous dire qu'en 1912 son chiffre d'affaires s'était élevé
à $72,ooo et que ses profits dépassaient $io,oôo. Nous avions
au préalable discuté les prix et nous savions déjà que s'il
avait établi tous ses prix sur la même base que les quelques-
uns mentionnés en particulier, non seulement il n'avait pu
réaliser $to,ooo, mais pas même la moitié de cette somme.

"Quel salaire vous payez-vous et quel est votre loyer
annuel?" lui demandâmes-nous, car ces questions sont abso-
lument fondamentales aux dépenses d'administration.

Le grand détaillant nous regarda avec surprise. Il ne se
payait pas de salaire; il s'en rapportait à son profit net. Lors-
qu'il avait besoin d'argent pour vivre, pour voyager, pour
s'amuser ou autrement, il tirait son chèque et tout finissait là.
Quant à payer loyer, ce n'était même pas la peine d'y penser.
Quoi? il était propriétaire de l'immeuble occupé par lui, de
sorte qu'il n'avait pas de loyer à payerl

N'empêche que la controverse n'avait pas duré une demi-
heure que le gros détaillant admettait que son compte à la
banque n'était pas de $3,ooo supérieur à ce qu'il était l'année
précédente; que plus de $7,000 étaient portés au compte des
dépenses privées, de voyages, de vacances, de réparations à
l'immeuble. Au surplus, c'est presque honteux à dire, il pos-
sède une grande ferme qui lui vient de son père et qui lui
fournit une quantité de choses, et les revenus de cette ferme
sont ou plutôt étaient portés à son compte personnel et con-
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sidérés comme "profit net" provenant du magasin de chaus-
sures.

Avions-nous raison de dire qu'il en est qui ne savent pas
ce que c'est que le profit net? Et il en est des centaines
d'autres qui y vont aussi aveuglément que notre marchand
de chaussures y allait. Remarquez que nous disons "y allait",
parce qu'il a depuis changé d'idée au sujet du profit net, de
son salaire et du loyer de l'immeuble qu'il possède et occupe.

LES CHANGEMENTS AU TARIF.

Les changements à apporter à notre tarif et qui sont an-
noncés dans le discours du ministre des finances sur le bud-
get annuel, n'ont pas véritablement l'importance qu'on leur
attribuait au premier abord. En effet, c'est à peine si deux
ou trois des articles mentionnés pour une réduction attaque-
ront nos revenus.

Quelques-uns de ces changements ont dû être décidés
d'accord avec l'acceptation et la ratification du traité de ré-
ciprocité avec quelques iles des Indes Anglaises. D'autres
ont pour but de laisser entrer en franchise la machinerie que
le Canada ne produit pas.

Dans le cas du ciment, la réduction est bâsée sur le rai-
sonnement que le procédé de production est meilleur marché
et qu'il convient de ne pas maintenir un tarif élevé et qui
permettrait aux manufacturiers du pays d'exiger des profits
indus.

Ces concessions ne représentent qu'un centin f'ar cent
livres pour les importations de la Grande-Bretagne et de 22
centins par cent livres sur ce que nous pourrons importer des
autres pays avec lesquels nous n'avons pas d'entente doua-
nière. Sur le gros du ciment importé le nouvel impôt sera
de 10 centins par 1oo livres ou 35 centins par baril, au lieu de
122 et 34% respectivement sous la loi antérieure.

La protection est modérée, si on la compare à celle ac-
cordée à certains autres produits manufacturés.

Elle est même trop modérée, et nous pourrions bien as-
sister à des récriminations plutôt justifiées. L'an dernier, à
la demande de la population de l'Ouest, le gouvernement avait
abaissé temporairement, disait-on, les droits sur l'importa-
tion du ciment, parce que les manufacturiers canadiens ne
pouvaient pas suffire à la demande dans cette partie du pays.
Depuis lors, la Canada Cement Company a établi près de
Winnipeg des usines considérables et capables de répondre
à toutes demandes, et nous ne voyons pas que la réduction
projetée du tarif ait maintenant sa raison d'être. Nous som-
nes persuadés que les intéressés feront valoir devant les mi-
nistres les arguments qui militent contre un abaissement
d'impôt sur le ciment importé.

Les changements relatifs aux impôts sur le sucre sont
insignifiants et, en autant qu'ils ont trait à un article dont les
prix varient dans une marge très restreinte, on peut escomp-
ter déjà une légère baisse des cours.

Ceci n'est qu'un côté de la médaille, qu'un aspect de la
situation, l'autre étant représenté par certains avantages dont
les, producteurs Canadiens sont destinés à jouir sur les mar-
chés des îles.

Les machines typographiques et à fondre les caractères,
qu'on ne fabrique pas au Canada, sont portées à la liste des
articles admis en franchise, c'est-à-dire qu'elles sont placées
sur un pied d'égalité avec d'autres machines dispendieuses
(lui, pour les mêmes raisons, sont admises en franchise.

, En somme, pour le moment, nous n'avons rien à prévoir
dans ces changements qui soit de nature à nuire à nos
intérêts.

LES FRUITS D'EUROPE.

MM. J. C. Houghton et Cie nous écrivent de Liverpool
à la date du ier mai 1913:

"Le marché des oranges est devenu faible depuis notre
dernière lettre; cette faiblesse est surtout remarquable en ce
qui concerne les oranges de basse qualité, qui sont par trop
abondantes. Les "Jeffa". La cargaison arrivée par le Créole
Prince a été liquidée presque en entier, hier, à des prix un
peu plus élevés que dernièrement. Le gros des ventes s'est
s9ldé à raison de 6/ à 6/6 la boite.

Les citrons étaient plutôt rares,; on attend des arrivages
considérables.

Pour les pommes, malgré la forte diminution dans les
expéditions, les résultats pour les fruits en boite et en ton-
neau continuent à être très désappointants. Certaines spé-
cialités anéricaines, etc., sont plus ou moins épuisées, ce qui
n'est pas étonnant, car nous sommes presque à la fin de la
saison. Les pommes de Tasmanie n'ont guère été en évi-
dence durant la semaine.

Oignons. - Le prix des oignons d'Egypte a encore dimi-
nué; les ventes d'hier se sont faites en général de 2/6 à
3/IY par quintal, ce qui est le prix le plus bas depuis le dé-
but de la saison; de nouvelles cargaisons très importantes
sont sur le point d'arriver. Le prix des Valence a diminué
aussi.

Pommes de terre. - Quelques lots de pommes de terre
rondes de Malte se sont vendus à raison de 4 à 5/6 le
quintal.

Produits des Canaries. - Les bananes sont l'objet d'ulne
forte demande de 9 à 11/6 le "crate". Les tomates sont de
nouveau moins chères; les prix se sont abaissés jusqu'à 5
à 11/ le paquet. Les pommes de terre sont rares et recher-
chées de î3/ à 14/ le quintal.

DESASTREUX INCENDIE.

Nous avons appris avec désolation la nouvelle de la des-
truction complète par le feu des importantes usines de la
Barr Register Company, à Trenton, Ontario. Jusqu'ici, on
n'a pas encore pu établir les causes qui ont déterminé cet in-
cendie qui a détruit l'une des plus grandes entreprises d'en-
registreuses mécaniques du Canada.

On nous apprend, toutefois, que les directeurs de la
Compagnie se sont immédiatement mis à l'oeuvre pour la
préparation de nouveaux plans en vue de la reconstruction
des usines.

LAPORTE, MARTIN LIMITED

La compagnie Laporte, Martin Limited, nouvellement
incorporée en vertu d'une charte fédérale, ayant un capital-
actions de $r,ooo,ooo, vient d'acquérir la ferme firme Lapor-
actions de $iooo,ooo, vient d'acquérir la firme Laporte,
Martin & Cie, Limitée, dans le but d'étendre davantage
les affaires déjà si brillantes de l'ancienne société dont le
nom respecté est répandu par tout le pays.

La nouvelle maison, telle que constituée, sera l'une des
plus puissantes du Canada et sera en mesure de lutter plus
avantageusement que jamais, même contre les maisons
étrangères du même genre. Elle peut compter sur un per-
sonnel actif et dévoué qui, sous la direction d'hommes supé-
rieurs, saura atteindre dans le service le plus haut degré dé-
sirable de perfection.

Les directeurs de la nouvelle compagnie sont, MM. H.
Laporte, président; Jos. Ethier, vice-président; H. Delorme,
secrétaire; W. Imbeau, trésorier; L. A. Delorme, C. H. Ca-

telli et J. D. Richard.
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NOUVELLES CHARTES

La "Gazette du Canada" publie les nouvelles chartes accor-
dées sous le sceau du Secrétaire d'Etat du Canada. Voici celles
qui ont trait aux nouvelles compagnies ayant leur principale
place d'affaires dans la Province de Québec.

"Société Foncière du Canada. Limitée", pour souscrire, ac-
quérir, posséder, etc., des obligations, débentures, actions et
autres valeurs de corporations municipales, industrielles ou
financières. Capital-actions, $goo,ooo, à Montréal.

"The Orléans Cement Manufacturing Company, Limited",
pour manufacturer, importer,. exporter et ,vendre toutes sortes
de matériaux pour entrepreneurs et constructeurs. Capital-ac-
tions, $5oooo, à St-Jean, Ile d'Orléans.

"Montreal-Reserve, Limited", pour faire des affaires sur les
immeubles. Capital-actions, $75,000, à Montréal.

"Larivière & Frère, Limitée", pour manufacturer, acheter,
vendre, importer et exporter des marchandises de toute nature.
Capital-actions, $25oooo, à Montréal.

"British Freeholders', Limited", pour acquérir, posséder,
détenir, échanger, etc., toutes sortes de propriété terres et bà-
tisses. Capital-actions, $5o,ooo, à Montréal.

"General Underwriters, Limited", pour faire affaires com-
ne courtiers d'assurances et agents d'assurances dans toutes les
spécialités. Capital-actions, $5o,ooo, à Montréal.

"Ormstown Brick Company, Limited", pour faire affaires
comme manufacturiers et importateurs de briques, tuiles, terre
cuite, tuyaux, poteries, etc. Capital-actions, $50,0ooo, à Ormstown.

"Mutual Film Corporation of Canada, Limited", pour ac-
quérir par achat ou de toute autre façon et organiser, établir,
posséder, exploiter des échanges de rouleaux de pellicules ciné-
matokraphiques, etc. Capital-actions, $75,oo0, à Montréal.

"Montreal Homes, Limited", pour faire affaires comme
agents d'immeubles; acheter, 4louer, détenir et posséder des im-
meubles, etc. Capital-actions, $50,ooo, à Montréal.

"La Compagnie Mutuelle d'Immeubles, Limitée", pour prê-
ter de l'argent sur des valeurs, placer de l'argent dans l'achat
d'hypothèques sur les immeubles, etc. Capital-actions, $35oooo,
à Montréal.

"The Sherbrooke Cigar Company, Limited". pour manufac-
turer, acheter, vendre, etc., du tabac, des cigares, cigarettes et
autres produits de ce genre. Capital-actions, $5o,ooo, à Sher-
brooke.

UNE METHODE RUINEUSE

La fausse libéralité'u remboursement

Certes, ce sujet mérite à notre avis la plus sérieuse considé-
ration de la part de tous les détaillants, car il s'agit ici de ré-
former la méthode extrêmement ruineuse en vertu de laquelle
on a habitué les clients à retourner la marchandise achetée par
eux. Pour que la publicité faite et payée rapporte du bénéfice, il
faut qu'elle soit prise au sérieux par le public. A quoi servirait
d'annoncer à pleines pages si le consommateur ne croit pas un
mot de ce que vous dites dans votre annonce? L'annonce ne
vaut rien si elle n'influence pas les acheteurs à venir chez vous.
Et quelle influence peut avoir dans le public la parole d'un men-
teur notoire?

Le mot est un peu dur, mais il est souvent nécessaire pour
faire ressortir davantage la vérité. De fait, le magasin qui pro-
gresse et dont les profits augmentent d'année en année, est celui
en qui le public a foi parce qu'il vend une bonne marchandise
et -fait une publicité honnête.

Au début, alors que le commerce était encore en enfance
et que des marchands voulurent inaugurer des méthodes hon-
nêtes dans/les affaires, il fallut faire des efforts plutôt violents
pour établir la con6ance du public. On fit concession sur con-

cession afin de faire comprendre aux gens qu'ils pouvaient ache-
ter librement sans s'exposer à jeter leur argent dans un puits.

"Votre argent vous sera remboursé," voilà le texte d'an-
nonce qui a le plus contribué à inspirer la confiance au public
et à ouvrir de nouvelles affaires. C'est aujourd'hui une politi-
que universellement acceptée. Devra-t-elle subsister toujours?

Cette politique qui, en elle-même, est vitale au commerce en
détail, est aujourd'hui l'occasion d'un affreux gaspillage que
les maisons d'affaires ne sauraient continuer à subir.

Combien de marchands n'Qnt pas vu monter leurs frais
d'administration de 12% à plus de 25 pour cent en quelques ai-
nées? Ce fut par des cris d'alarme qu'on accueillit la découverte
montrant que plus de io pour cent des marchandises vendues
étaient retournées au magasin. Aujourd'hui, il y a peu de mai-
sons de progrès qui ne doublent pas ce pourcentage de retour.

Supposons donc une maison qui ferait pour $2oooooo
d'affaires par année mais dont le chiffre des ventes bien établies
n'atteindrait que $16,oooooo. Le marchand aurait vu passer à ses
comptoirs pour $4,ooo,ooo de marchandises ayant nécessité une
dépense de temps de la part des vendeurs, des emballeurs, des
livreurs, des comptables et des convoyeurs. La marchandise
ayant été retournée, il aura fallu dépenser le même temps que
pour vendre pour $8,oooooo d'articles dont la plupart ont subi
des dommages.

N'êtes-vous pas surpris du cofit élevé de l'administration
de vos affaires?

Croyez-vous que le public continuera indéfiniment à payer
des prix extravagants pour un gaspillage aussi inutile? Et pour-
quoi ce gaspillage existe-t-il? Parce que des méthodes Idiotes-
dites de politique libérale de publicité- ont habitué le public à
retourner ainsi pour des millions de dollars de marchandises
achetées sous le prétexte d'avoir changé d'idée ,après coup?
Aujourd'hui, la distribution efficace et scientifique réclame un
changement.

Les marchands ont prodigué les promesses dans leurs an-
nonces, parce qu'ils voyaient que c'était un bon système et parce
que ce cher public ignorait qu'il payait pour.

Maintenant, nous avons à faire face à l'alarme générale
provoquée par la cherté de la vie et parce que les journaux éta-
b!issent des parallèles pour démontrer et que reçoit le produc-
teur par rapport à ce que paie le consommateur.

Sans doute, il faudra toujours reprendre les articles ne
donnant pas une réelle satisfaction. Mais ceci peut représenter
tout au plus 2 pour cent des ventes. Si vous voulez con-
server vos profits tout en donnant un meilleur service au public
il vous faudra commencer par faire un curettage de votre pu-
blicité et, ensuite, détruire le système en vertu duquel vos mar-
chandises sortent du magasin sans avoir été réellement vendues.

LES CANADIENS-PRANCAIS DANS LA PROVINCE
DE QUEBEC.

D'après les statistiques du recensement du Canada, il ap-
pert que les Canadiens-français font mieux que conserver
leur force dans la province de Québec. Sur chaque r,ooo
habitants dans la province en 1911, les Anglais étaient de 47
moins nombreux qu'en 1871. En certains endroits les An-
glais ne- comptent que pour 37 pour cent de la population
totale et, dans la province entière, il n'y a que deux comtés
où ils soient en majorité sur les Canadiens-français. En
191i, sur une population totale de 2,003.232, on comptait
316,103 personnes d'origine ou de descendance anglaise, soit
157 par i.oco. Cependant, malgré cette différence en chif-
fres, la population de langue anglaise continue à augmenter,
mais dans une proportion moindre que celle de langue fran-
caise par rapport à l'entière aglomération. Les Canadiens-
français accusent une forte tendance à s'attacher au sol, tan-
dis que les Anglais sont plutôt facilement entrainés vers les
villes.
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Epicerie et Provisions

LA SITUATION.
Le fait le plus saillant du marché de

l'épicerie depuis huit jours a été la bais-
se du sucre; le prix a fléchi de soc par

0oo livres ce qui est important, car d or-
dinaire la baisse est de toc. On 4signale
aussi une baisse de 25c par zoo livres
pour le barley. Les fèves blanches cana-
diennes sont un peu meilleur marché.
On les vend 2.15 au lieu de 2.4a. Les
pois à soupe se vendent aussi un peu
moins cher, à $2.5o. La semaine derniè-
re on les cotait $.75.

La commande devient de plus en plus
importante pour les liqueurs douces,
orangeade, limonade, eaux de Vichy,
etc. Les sels, gros et fin, sont plus chers.
La graisse pure est meilleur marché; la
baisse est de z5c par seau depuis la se-
maine dernière. Pour la graisse compo-
sée, les prix sont les mêmes. Pour les
conserves de légumes, il n'y a pas non
plus de changements.

Nous cotons:

SUCRE8
Nous cotons:

Extra granulé, sac les zoo Ibs. 4.30
Extra granulé, ball 5 x 2o zoo Ibs. 4.40
Extra ground, baril les zoo lbs. 4.70
Extra ground, bte 50 lbs. roo lbs. 4.90
Extra ground, i bte 25 lb., zoo lb. 5.o
No i Yellow, baril les zoo lbs. 3.95
No i Yellow, sac les zoo Ibo. 3.90
Powdered, baril zoo lbs. 4.50
Powdered, bte 5o lbs. les zoo Ibm. 4.70
Paris Lumps, i bte 25 Ibm. zoo Ibs. 5.35
Crystal Diamond, btes zoo lbs. 5.05
Crystal Diamond, i bte 5o Ibo.

les zoo Ibs. 5. 5
Crystal Diamond, i bte 25 Ibo.

les zoo Ibo. 5.35
Crystal Diamond, Domino 2o

cartons 5 lbs. les zoo Ibs. 0.35Sucres bruts cristallisés, lb. o.o4
Sucres bruts non cristallisés, lb. o.03

Ces prix s'entendent au magasi du
vendeur à Montréal.

MELASSES
Très bonne demande.

Barbade, choix, tonne 0.34 0.35 0.37
Barbade, tierce et qrt. 0.37 0.38 0.40
Barbade, demi qrt. 0.39 9.40 0.42Mélasse, fancy, tonne o.9 0.40 0.42Mélasse, fancy, tierce et

quart 0.42 0.43 0.45Mélasse, fancy, demi qrt. o.44 0.45 0.47
Les prix s'entendenti: 1ère colonne,

pour territoire ouvert; 2e colonne, pour
territoire combiné; 3e colonne, pour
Montréal et ses environs.

LARD AMERICAIN
le qualité, le quart
2e qualité, le quart
3e qualité, le quart

SAINDOUX
Bonne demande.

Saindoux pur, en tinette
Saindoux pur. en seau
Saindoux pur, ese de ro Ibm.
Saindoux pur, cse de 5 Ibo
Saindoux pur, cse de 3 Ibs.

30.00
29.50

, 27.50

La Ili.
o.si
3.25
o.r61
o. 161
o. z6l

FARINES ET PATES ALINEN-
TAIRES

Pâtes alimentaires

Bonne demande.
Nous cotons:

Arrow root, boite de 7 Ibm.
Farine Five Roses, qrt.
Farine Five Roses, sac
Farine Household, nrt.
Far. "Regal", qrt.
Far. patente hongroise, qrt.
Farine à pâtis. Océan, qrt.
Far. "Regal". sac
Far. d'avoine granulée, sac
Far. d'avoine standard, sac
Farine d'avoine fine, sac
Farine d'avoine roulée, brl.
Farine d'avoine roulée, sac
Farine de sarrasin, sac
Far. de blé-d'Inde ord., sac
Banner, Saxon et Quaker

Oats, et Ogilvie, caisse
Cream of wheat, cse
Fécule de mais, te qlté, lb.
Fécule de mais. 2e qlté, lb.
Fécule de pommes de terre,

qrts de i lb., doz.
Vermicelle. macaroni et

spaghetti Canadiens bt*§
de 5 Ibo., lb.

En vrac
Paquets de z lb.

Nouillettes aux oeufs:
Paquets de I lb., IL.
Spaghetti, pâtes assorties:

alphabets, chiffres, ani-
maux nouilles, coudes,
importes en vrac, il.

En paquets de t lb. "
Tapioca pearl, en sac. la "d
Tapioca seed, en sac, la "d
Tapioca flake
Sagou

0.00
0.00
0.00
0.00
0.00
0.00
0.00
0.00
0.00
0.00
0.00
0.00
0.00
0.00

0.00
0.00
0.071
0.05*

0.00

0.15
6.25
3.25
6.25
6.70
6.40
5.85
3.20
2.50
2.50
2.50
4.75
2.25
2.75
2.15

4.00
5.75
0.07§
0.051

1.35

0.00 o.271
0.00 0.05*
0.00 0.07

0.00 0 .071

0.00 o.071
0.00 o.o7o.oo* o.o6s
o.oo 0.07
o.o6 0.07
0.071 0.08
0.051 0.06

FROMAGES CANADIENS

Bonne demande.
Les fromages petits et gros se ven-

dent aux épiciers 141c et z5c la livre.
Poisson salé.

Morue salée, No z 0.141 0.15

VINAIGRE

Nous cotons, prix nets:
Bollman. cruches paillées, 4

gall. imp. cruche 0.00 2.20
Domestique triple, cruches

paillées, 4 gal. imp. cruche 0.00 1.25
72 grains. le gall. 0.00 0.12
88 grains, le gall. 0.00 0.15
i18 grains (proof), le gall. o.oo o..r9

THES

La demande est normale pour les thés
de toute§ provenances. avec peut-être
un avantage pour les thés verts de Chi-
ne.

EPICES PURES. GRAINES ET SEL
Bonne demande courante.
Nous cotons:

Allspice, moulu lb. o.zS o.i8

Anis
Canary Seed
Cannelle, moulue
Cannelle en mattes
Clous de girofle moulus
Chicorée canadienne
Clous de girofle entiers
Colza
Crème de tartre
Gingembre moulu -
Gingembre en racine
Graine de lin non moul. "d
Graine de lin moulue "l
Graine de chanvre
Macis moulu
Mixed spices moulues
Muscade
Muscade moulue
Piments (clous ronds) "
Poivre blanc rond "
Poivre blanc moulu
Poivre noir rand
Poivre noir moulu
Poivre de Cayenne pur "i
Whole pickle spice "
Sel fin en sac
Sel fin en * de sac
Sel fin, quart, 3 lbs.
Sel fin, quart, 5 lbs.
Sel fin, quart, 7 Ibs.
Sel fin, en quart de 280 Ibs.

Ordinary fine
Fine
Dairy
Cheese
Gros sel, sac

ORGE

o.o8 o.og
0.06J 0.07J
0.20 0.4
o.18 0.22
o.26 0.33
0.12 0.13
0.22 0.30
o.o6 o.o8
0.22 0.23
0.20 0.30
0.17 0.20

000.05o.l 0.07
0.051 0.07
0.00 0.90
o.18 0.22
0.20 0.35
0.00 0.50
0.071 0.10
0.25 0.27
0.23 0.27
0.15 0.17
o.î6 o.2o
0.21 0.25
0.16 0.20

1.35
0.00 0.45
0.00 3.25
0.00 3.15
0.00 3.05

0.00 1.80
0.00 2.05
0.00 2.15
0.00 2.45
o.65 o.8o

Légumes secs.
Nous cotons:

Orge mondé (pot), sac 0.00
Orge mondé (pot), baril 0.00
Fèves de Lima de Cal., lb. o.o6i
Orge mondé (pearl), sac o.oo
Fèves blanches, Can., lb. o.oo
Fèves jaunes minot 2.oo
Lentilles rouges, par sac, lb. o.o5
Lentilles vertes, par sac, lb. o.o6
Pois Verts, No I lb. 0.05
Pois cassés, le sac 0.04
Blé-d'Inde à soupe, cassé,

le sac 0.00

La demande est bonne.
Nous cotons:
Rit Importés:

Riz Patna, sacs de tr2 Ibm.,
suivant qualité lb. o.osl

Riz Carolina o.o8
Riz moulu 0.00
Riz soufflé (puffed) cse de

36 paquets de 2 pintes 0.00
Ris décortiqués au Canada:
Les prix ci-dessous s'entendent

Montréal.
Qualité B, sac 250 Ibs. 0. 00
Qualité C, sac roo lbs. 0.00
Sparkle 0.00
India Bright (sac de oo Ibs) o.oo
Lustre 0.00
Polished Patna 0.00
Pearl Patna 0.00
Imperial Glacé Patna 0.00
Crystal Japan 0.00

3.10
6. ,o
0.07
4.85
0.031
2.10
o.o6
0.07
o.o5i
0.041

2.10

o.o6
0.09
o.o6

4.25

f.o.b.

3.35
3.25
5.10
3.50
3.60
4.40
4.60
4.90
5.10
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Snow Japan 0.00
Ice Drips Japan 0.00

FRUITS SECS
Assez bonne demande.
Nous cotons:
Dattes et figues:

Dattes en vrac I lb. 0.00
Dattes en pqts de i Ilb. o.o6i
Figues sèches en boites,

3 couronnes Ilb. o.ogl
7 couronnes Ilb. 0.131
s couronnes lb. o.iii
6 couronnes lb. 0.13
9 couronnes lb. 0.141
16 onces bte o.iii
1o onces bte 0.071
Raisins dé 'Corithe.

Corinthe Filiatras, en vrac o,. o61
Corinthe Filiatras en car-

tons i lb. 0.071
Raisins de Malaga.

Rideau bte o.oo
Balmoral bte o.oo
Orléans bte 0.00
Royal Excelsior bte o.oo

Raisins Sultana.
En vrac 0.00
Cartons, i lb. man

.Raisins de Valence
Valence fine off Stalk, btes

de 28 lbo. 0.00
Valence Selected, btes de

28 lb.. 0.00
Valence Layer., 4 cour.,

btes de 28 lbo. 0.00
Raisins de Californie.

Epépinés, paq. i lb.. fancy 0.00
Epépinés, paq. 1 Ilb., choix 0.00

Noix et Amade.
Amandes Tarragone o.1î6
Amandes Valence écalées 0.37
Avelines 0.3
Noix de Grenoble Mayette 0.15
Noix Marbot 0.3
Noix de Bordeaux écalées 0.27
Noix du Brésil o.1si
Noix de coco ràpées, à la lb. o. i9
Noix Pécan polie. 0.17
Noix Pécan cassées 0.00
Peanuts non rôties, Sun 0.00
Peanuts non rôties, Bon Ton 0.00
Peanuts non rôties, Coon 0.00
Peanuts rôties. Coon o.08,
Peanuts rôties G. o .op
Peanut. non rôties, G. 0.00
Peanuts rôties, Sun o0.10
Peanuts rôties. Bon Ton 0.11
Pruneaux 3o/4o 0.00
Pruneaux 40/50 0.00
Pruneaux 30/60 o.o0
Pruneaux 60/7o 0.00
Pruneaux Io/Bo 00oo
Pruneaux 80/90 0.00
Pruneaux go/beo 0.00

P sévaporés.
Abricets, boite 25 lb.. 0.o0
Nectarines o.oo
Pèches, boite 25 lb.. 0.00
Poires, botte 25 lbo. 0.00
Pommes tranchées évapo-

rées, btes de 5p tbs. 0.00
Pelures de fruit.

Citron 0.316
Citronelle o. I6ý
Orange 0.11'

5.30 Epinards 2 lb.
5.45 Betteraves tranchées, 3 lb.

Blé d'Inde 2 lb.
Blé d'Inde en épis, gal.
Catsup, bte 2 lb.. doz.
Catsup au gal. doz.

0.05 Champignons hôtel, boite
0.o7 Champignons, ier choix

Champignon., choix. btes
o. lo Choux de Bruxelles imp.
0.14 Choux-fleurs 2 lb.
0.32 Citrouilles 3 lb.
0:.131 Citrouilles gal.
0.15 Epinards gaI.
0 12j Epinards 2 lb.
0:08 Epinards 3 lbs.

Lb. Epinards imp. bte
0.07 Fèves Golden Wax, 2 lb.

Fèves Vertes 2 lb.
o.081 Fves de Lima 2 lb.

Lb. Fageolets importés btc
2.50 Haricots verts imp. bte
3.00 Macédoine de légumes, bte
4.00 Marinades en seau. 5 gal.

So Petits pois imp. moyens bteL b. Petits pois imp. mi-fins bte
0o* 1 Petits pois imp., fins, bte
quent Petits pois imp. ext. fins, bte

Lb. Petite pois imp.. surfins, bte
Pois Can. English Garden

0.00 Pois Can. Early June
Pois Sweet Wrinkled

0.00 Pois Can. Ext. Fine Sifted
Succotash 2 lb.

o.091i Tomates P. S. I., 3 Ibs.
Lb. Tomates P. S. 1., 3 lb.. non

o.o livrées
o:o78 Tomates, 3 lbo., doz.

Lb. Tomates, gaîl.
0.1 Truffes, I boite
0.39
0.14

0.216

o. x5
0.00i

0.01
0. 00
0.091
0.0

."i

0.091

0.071

o.o6i
Lb.

0. 141
10.11
0.091
0. 12J

o. o61
Lb.

I0.11
I0.17
I0.12

CONSERVES ALIMENTAIRES
Conserves de Légumes

Très bonne demande.
Nouq, potous:

.., No l No 2
Aspergeýs (Pointes), 2 lb.. 2.05 3.00
Asperges entières Can., 2 lb.. o0.oo 2.50
Asperges Californie, 21 lb.. 0.00 3.50

0.00 i.60
0.00 1 .321
0.00 1.00

0.00 0: 7710.00 4.8

0.00 5 .00
0.14 0.15
0.20 0.21
o.18 0.39
0.17 o.18
0.00 1.65
0.00 o.8ai
2.521 2.55
0.00 5 .30
0.00 1.271
0.00 13.771
0.12 0.3
0.971 1.00
0.971 1.00
0.00 1.35
0.131 0.15
0.13 0.17

0.00 2.25
0.33 o. Ili
0.33 0.32
o. 16 0.17
0.17 0.18
(manquent)
0.00 1.25
0.00 1.30
0.00 1.45
0.00 1.75
0.00 3.35
0.00 i.60

0.00
3.35
4.00
5.00

0.00
1.4.
4.021
5.40

Conserves de fruits
Très bonne demande.

Par doz.. groupe No i NO 2
Ananas coupés en dés,

if Ilb. 0.00 2.25
Ananas importés 21 Ibs. 0.00 3.25
Ananas entiers (Cani.) 3 lb. 0.00 2.30
Ananas tranchés (Cani.) 2 Ilb. 0.00 1.75
Ananas râpés (emp. Can.)

2 lb.. 0.00 1.771
Bluets Standard doz. 0.00 1.25
Cerises rouges avec noyau,

2 lbo. 3. 55 i.551
Fraises. sirop épais, 2 lb.. 0.00o T
Framboises, sirop épais,

2 Ibo. 2.121 2.15
Gadelles rouges, sirop épais,

2 Ibs. 0.00 1.971
Gadelles noires. sirop épais,

2 lb.. 0.00 2.00
Groseilles, 'sirop épais,

- 2 lb.. o0. .00Marinades can. T gai, gai. o.19- o.80
Olives. T iral. irai. 1.2741 .70
Pêches jaunes 2 lbs. 0.00 1.50O
Pêches .1 lb.. 0.00 2.2.Ç
Poi!res (flartle-tt> 2 Iho. 1-7Ç T. 771

poires .1 lhs. 2..35 2.371
Pommes 3 lhs. 0.0 T.310
Mûres. sirnp én1 2 lb.. o.nn 2.00
Pommes Standar.1 "li. 2.521 2.55
Prunes Damqon. «;rnn énais.

2 lbo. T. T0 1.35.
Pruneç Lombard. sirop épais.

2 lb.. on T n2;
Pr-unes rl Calfornie 24 Ilb. 0. On 2 .74
Prîîneg Gyreengaire. sirop

épais 2 ths. n.00n 1.30
Rhiîharbp Preserved. 2 Ibsý 0.00 T. q
(Po-i.cpq hlnnrheo. dnz. n.0no 2.21:
("eri.çp. nnirei% An:. 0.0On 2.40
,Pqimhniqe. t107, 0.n0 2.4n
Mûres doz. 0.00 2.40

Gadelles rouges
Conaerv

Très bonne de
Nous cotons:

Anchois J l'huile
format)

Caviar
Caviar
Crabes
Crevettes en sau
Crevettes sans sa
Finnan Haddies
Harengs frais, iz

Harengs mariné
Harengzs aux Toi
Harengs kippere
Harengs canadie
Harengs canadie

tomates
Homards, bte pla
Homards, bte pla
Homards, bte h.
Huîitres (solid mn

Huitres (solid nm

Huitres
Huitres
Maquereau, tin i

Vol. XLVI-No 2.

doz. o.oo 2.40
ce de poissons
mande.

(suivant
doz. 1.60 4.50

I lb. doz. 3.60 3.7s
lb. doz. 7.00 7.20

ilb. doz. 3.75 3.00
mure, Ilb. 0.00 1.40
umure, 1 lb. 0.00 Ii

doz. 3.35 1.40
nportés,

doz. i.15 31.20

s, imp. " 1.40 1.6
m., imp. " 1.35 1.4o
d, iinp. ' 1.45 1.70
nis kippercd 0.95 1.00
ns, sauce

0.95 1.00

te, 11 lb. 3.05 3.10
,i lb. " 5.40 5.5o

.eat), 5 oz.
dot. 0.00 3.40

eat), 30 oz.,
do. 0.00 2.00
i IL 0.00 3.50
2 IL 0.00 2.45

Ilb., la doz.

Morue No 2 lb. ( manque)
Morue groshe en quart Ilb. (manque)
Royans aux truffes et aux

achards bte 0.17 0.18
Sardines can. i bte, cse 2.75 3.00
Sardines françaises, i btes o. 16j 0.31Sardines françaises, i btes 0.22 0.50
Sardines Norvège, i bte 7.50 33.00
Sardines Norvège, i bte 17.00 38.00
Sardines Royan à l'huile, i o.i4o 0.42
Sardines sans arêtes 0.23 0.24
Saumon Labrador 100 lbs. 0.00 8.50
Saumon Cohoes, Fraser

River, i lb. 0.00 1.90
Saumon rouge:
Horse Shoe et Clover Leaf,

boite basse, i lb. doz. 0.00 0.90
Horse Shoe et Clover Leaf,

boite plate, i lb. dot. 0.00 2.90
Saumon rouge Sockeye

(Rivers' Inlet), bte hau-
te, i lb. doz. (manque)

Saumon rouge du printemps,
bte haute, i Ilb. doz. 0.00 2.35

Saumon Humpback, i lb.
do. 0.00 3.00

Truite des mers ioo lb.. 0.00 7.00
HARENGS DU LABRADOR

Quarts 5.25
i quarts 3.00

ÉROMAGES IMPORTES
Bonne demande.
On cote le fromage de Gruyère:
Fromage entier de 261 lb.. ou de '

lb... 28 c à p0c la livre.
En quantité moindre, 28C la livre.
Le fromage de Roquefort se vend de

.12C à 33c la Ilb. et le Limbourg, 24c la
livre.

.On cote encore:
Gorgonzola lb. 0. 25
Edam 940.24

PRODUITS CHIMIQUES ET
DROGUES

Nous cotons:
Acide borique, bris de 336 lbo., lb.* 0.10
Alun, barils de 336 lb.. de 0.o11
Alun. barils de 112 lbs. de 0.02
Arcanson, lb. 0.031 0.041
Blanc de céruse, brIs de 336 lb.
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ois de campéche. pqt de i lb. 0.031
100 ib 0.65
urax en cristaux, bris de 336
ibs. lb. 0.05 o-.6
oules à mites 0.00 0.00
amomille " 0.00 0-40
ampeche (Extrait de):
boites de 12 Ibs " o.oo o.og

btes 24 Ibs., pqt i lb. " 00 00

amphre, la livre 0.00 0.;.,
arbonate d'ammoniaque,
bris 112 lbs., 4 lbs. 0.15 0.20
Ire blanche lb. 0.40 0.45
ouperoSe, bris 370 ib. " 0.01 0.02

oréme de tartre lb. 0.24
mélatine rouge en feuilles '' 60

Gélatine blanche en feuilles " 0.35
Gélatine Knox en feuil., doz. 1.25 1.30
Gomme arabique lb. 0.15 0.16
Houblon pressé, lb. (manque)
Lessive commune doz. 0.35
Lessive commune grosse 3.75
Paraffine pour cierges, lb. 0.10 0.12
Plâtre à terre, sac ioo Ibs., sac 0.70
Poudre insecticide lb. 0.00 o.50
Résine blanche ' .031 0.05
Résine G., suiv. quant. • 0.021 0.04
Salpêtre en cristaux, bris

112 ibs. lb. 0.05 o.06
Sel à Médecine 0.01 0.02
Sel d'Epsom sac 224 lb., " o.oi o.03
Soda à pâte, 112 lbs. 0.00 2.00

Soda à laver:
Sacs 224 lbs., zoo lbs. 0.75 0.80
Soude caustique en mor. lb. o.oo 0.02
Soufre en bâtons, bris 336

lbs. lb. O.0ol 0.03
Soufre moulu sacs 112 lb. 1.65 1.70
Tourteaux de lin moulu, sac 1.60 1.70
Vitriol, bris 0.061 0.07
BOUGIES. CIERGES ET HUILES

DE SANCTUAIRE
Nous cotons:

B. Paraffine en vrac, boite de 4o lbs.:
6 à la lb. lb. o.00 o.o71

12 àla lb. 44 0.00 0.10
B. Paraffine, 6 à la lb. o.o8 0. 09
B. Paraffine, 12 à la lb. o.o81 o.091
B. Stéarique, 14 Oz. 6 et 12 o.oo o.121
B. Stéarique, 16 oz. 6 et8 0.14 0.15
Cierges approuvés, lb. 0.00 0.371
Huile de 8 jours, gallon 1.20 1.30

PLATS EN BOIS
Nous cotons:

Carrés de i lb., crate
Carrés de i lb., crate 500
Carrés de 2 lbs., crate 500
Carrés de 3 lbs., crate
Carrés de 5 lbs.. crae

CUVETTES EN B
Nous cotons:

Cuvette No o, la doz.
Cuvette No I, la doz.
Cuvette No 2, la doz.
Cuvette No 3, la doz.

BALAIS
Nous cotons:

A longs manches
Avec manches ordinaires

2 cordes
3 cordes
4 cordes
5 cordes

Le papier manille, 13 X
20c.

0.00 0.45
0.00 0.90
0.00 1.021
0.00 0.571
0.00 0.721

OIS

10.50
9.00
7.50
6.50

0.00 2.65
1 La dos.

0.00 2.40
0.00 2.50
0.00 2.75
0.00 3.50

17, est coté

EPINGLES A LINGE
Epingles Qrdinaires:

Boites de 5 grosses, la bte
Eringles à ressort:

Boites de 2 grosses. la bte
PAPIER D'EMBALLAGE

Papier Manille en routeaux

0.75

0.90
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Papier brun en rouleaux 0.03
MECHES, BRULEURS ET VERRES

DE LAMPES
Nous cotons:

Mèches No 2 lb.
Mèches No 2
Mèches No o
Brûleurs No 2 doz.
Brûleurs No i
Brûleurs No o
Brûleurs, dessus verre (A)
Brûleurs, dessus verre (B)
Cheminées (climax) No 2
Cheminées (climax) No i
Cheminées (climax) No o
Cheminées (Bonanza) No 2
Cheminées (Bonanza) No i

SAVON DE CASTILLE

0.22
0.15
0.12
o. 5
0.65

0.651.oo
1.*00
o.6o
0.45
0.45
0.95
0.75

Le savon de Marseille en seau se vend
$4.25 la caisse et de gc à ioc la livre,
poids net, blanc ou marbré.

GRAISSE A ROUES
On cote:

Graisse Impérial, en lots de
grosse doz. 0.571

Caisse de 4 doz. o.o
Graisse au mica.

Boites de i lb. (par 3 doz.)
doz. 0.9 0.95

Boites de 3 lbs. (par doz.) doz. 2.25
HUILE D'OLIVE

Nous cotons:
Huile koublon:

Pintes
Chopines
I chopines

L'huile d'olive B
cotée:

0.00 2.25
0.00 1.20
0.00 o.60

arton et Guestier est

Qrts 7.75 8.00
Pts 4.371 4.50
i pts 2.45 2.50

HUILE DE CASTOR
Nous cotons: Grosse. Dos.

Bouteilles de i oz. 3.60 0.35
Bouteilles de 2 OZ. 5.00 0.45
Bouteilles de 3 oz. 6.00 0.55
Bouteilles de 4 Oz. 7.25 o.65

HUILE DE FOIE DE MORUE
Nous cotons: $1.75 à $2.oo.
Bouteilles carrées de 16 onces, $3.75

la douzaine; chopines, $2.40 la douzaine;
I chopines, $1.75 la douzaine.

HUILE DE COTON
Nous cotons:
Au baril 0.95 1.10

HUILE DE RICIN PHARMACEU-
TIQUE

Nous cotons au quart, par livre, 9s.
le gallon, $1.25, en estagnon, par livre,
c à ioc.

Nous coton
"Bleu Seal"
Blanche No
Blanche No
Jaune No i
Jaune No 2

VASELINE
s:

BALAIS
D'enfant, 2 cordes
D'enfant, i corte
Manches de faubert

HUILE DE
Nous cotons:

Pratt's Astral Oil
Standard Acme

grosse i
"4

0.00
0.00

(mop), doz.
PETROLE

gol.
le gal.

GRAINS ET FARINES
Marché de Chicago

0.031 L'activité commerciale, en ce

ooofl

concerne les grains, s'est concentrée
sur l'avoine. Malgré certains mouve-
nients réactionnaires, l'avoine s'est
maintenue en hausse d'environ Yc à
î½c. Le blé s'est maintenu à eu p rès
au niveau de la semaine dernière; il en
a été de même pour le mais. Le marché
a été très actif en ce qui concerne l'a-
voine. Le prix s'est élevé jusqu'à 38c
le boisseau.I t

L'approvisionnement mondial de blé
Le total des stocks dépasse de 0,0ooo

boisseaux celui de l'an dernier.
En magasin en Europe-

27,670,000 32,730,000 31,520,000
Argentine-

3,46o,o00 8,84o,ooo S,56o,ooo
Australe-

. 5,6oo,ooo 18,310,ooo 7,920,000
Amerique-

118,022,000 147,622,ooo 115,641,000

Total, boisseaux-
224,642,000 264,992,000 214,721,000

Marché de Montréal
Grin

Les conditions du marché local sont
restées les mêmes; la demande pour
toutes les sortes de grains est très limi-
tée, aussi bien en ce qui concerne les
acheteurs locaux que les acheteurs
étrangers.

Les prix restent soutenus pour l'avoi-
ne; le No 2 de l'Ouest canadien est coté
42c l'extra No 1 pour fourrage 4Ic;
le o i pour fourrage 4oY2c par bois-
seau, ex-magasin.

Nous cotons:
Avoine C.W. No i Ext. Feed o.41 0.42
Avoine C.W. No 2 0.42 0.421
Avoine C.W. No 9 0.401 0.4li
Avoine Qué. et Ont. No 2 manque
Avoine Qué. et Ont. No 3 0.36 0.361
Avoine Qué. et Ont. No 4 manque
Sarrasin (48 Ibs.) 0.55 0.56
Blé-d'Inde séché au four maniue
Blé-d'Inde jaune NO 3 0.64 0.55

(Blé-d'Inde nouveau.)
Orge moulée masque

Marehé de Montréal
Farines

Les affaires sont très calmes en ce
qui concerne l'exportation. Le ton du
marché local est très ferme en raison
de la bonne tenue des prix du blé, mais
les prix n'ont pas changé. La demande
est assez bonne pour le compte de la
ville et de la campagne; les premières
patentes de blé du printemps se ven-
dent à $5.4o et les deuxièmes à $490
par tonneau, en sacs. La demande est
peu considérable pour la farine de blé
d'hiver car les acheteurs sont assez bien
approvisionnés pour le monent; les
patentes de premier choix-.se vendenit à
$5.25, les straight rollers de $4.85 à $4.90
par tonneau, en tonneau.

9.20 Issues de blé

6.72 Les prix restent soutenus et la de-
4.40 mande est modérée pour les lots mélan-

gés de char; le son se vend à $18, les
11 shorts à $21, les middlings de $22 à $23
o.85 la tonne, sacs compris. Le marché est
1.25 calme pour les mouillées. Pur grain $31

à $33; mélangées, $27 à $29 la tonne.
Ton soutenu au marché de l'avoine

roulée. Ventes de petits lots à 4.35 le
.52 baril, en baril, et à $2.05 le sac.

0:17l Farine de mais, marché calme à $3771 e baril, en baril, et à $1.85 le sac.
Nous cotons:
Patentes du printemfps:

qui Royal Househotd 2 sacs 5.40
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Five Roses 2
Glenora 2
Harvest Queen 2

Fortes à Boulanger:
Bakers Special 2
Manitoba S. B. 2
Keetob 2
Montcalm 2

Patentes d'Hiver:
Straight rollers 2
Huron& (à pâtisserie) 2
A do 3
Farine de blé-d'Inde blanc

boulangers, 2 sacs
Farine de blé-d'Inde pour e

2 sacs

Farine d'avoine:
Avoine roulée, sac de go lbs.
Avoine roulée, baril

Issues de blé:
Son Man., au char, tonne
Gru Man., au char, tonne
Middlings d'Ontario, au

tonne
Moulée pure, au char
Moulée mélangée, au char

sacs
sacs
sacs

sacs
sacs
sacs
sacs

sacs
sacs
sacs
pou

ngra

char,
27.00
32.00
30.00

FOIN PRESSE ET FOURRAI

Marché de Montréal

Nous cotons comme suit, au ch
Foin pressé No 1 13.00
Foin pressé No 2 extra 11.50
Foin pressé No 2 bon 1o.oo
Foin pressé No 3 9.00
Foin mélangé de trèfle 1o.o

Marché anglais

BEURRE

MM. Mills & Sparrow nous é
de Londres à la date du 2 mai i

Le temps est redevenu favorab
production dans le Royaume-
sur le continent, et les approvi
ments s'accroissent de nouveau.
croit rapidement dans le pays
acheteurs se montrent nature
très prudents en ce moment, c
croient que d'cic à quelques semi
y aura une réduction pour les v

Australien. - Les arrivages, c
îiaine, comprennent environ 42,
tes à bord du vapeur "Argyllsh
8,ooo boites à bord du vapeur "O'
soit en tout 50,00o boites, ce q
tout à fait satisfaisant pour cette
de fait, c'est plus que le marché
en prendre à cette époque, en
maine et c'est bien dommage q
expéditions n'aient pas été plus
rement réparties le mois dernie
beurres de qualité supérieure s
assez bien vendus, mais il faut
quer que tandis que le beurre
subi qu'une dépression légère, 1
dont bénéficiait le beurre non alé
les quelques dernières semaines
réduite considérablement Il est
doute que l'on liquidera facilem
beurres de qualité supérieure, m
a une grande quantité de beurr
salé de qualité secondaire, pour
il n'y a que très peu de demand

Nlo-Zélandais. - Il n'y a pas
rivage cette semaine, mais le
"Arawa"~, apportant environ î6,
tes, est maintenant sur le point
ver et ce chargement devrait

5.40 ment se vendre. jusqu'à date, les car-
4:9 goutions arrivées se sont bien vendues et
490a iy a bon nombre d'acheteurs q ai con-

tinuent à consommer du beurre de Nou-
velle Zélande le plus longtemps possi-

4.70 hle,
4.70 Danois. - Les cotes sont réduites de
4.70 3 kroners cette semaine; la production
4.70 est plutôt trop forte en ce moment la

qualité laisse à désirer, ce qui fait que
les acheteurs ne prennent que ce qui leur

5.00 est nécessaire en ce Moment
5.60 Sibérien - Les arrivages ont été de
5.30 nouveau satisfaisants pour cette saison;

r leur total est de iioo tonneaux, maS
4.40 la demande n'est pa suffisnte pour

ncette quantité, bien que les beurres
4.50 soient offerts à des prix réduits, une

grande quantité n'a pus été vendue à la
clôture du marché.

2.32 Nous cotons:
4.9 Danois, haut choix ce6/o à t8/

Sibérien, haut choix / à u le
Sibérien, choix en/o à o e

18.00 Sibérien, bon L a/g à t6/é
21.00 Irlandais, salé 112/0 à il4/

Irlandais, sans sel 114/ à 11aio
28. u Victorian, haut choix,
34.00 salé 106/0 à 1o8/0 à 11o/o
3i.0 l Victorian, choix, salé 10oat à 104/o

Victorien, bon, salé qe eo à go
BE Victorian haut choix,

sans sei de8/o à rit0 à 112/0
icran choix, sans sel vd/o à la4/o

Nouvee Galles du Sud
Lar: haut choix,

14.00 salé lot/o à 106/o à 108/o
12.00 Nouvelles-Galles du ud,
11.00 choix salé 98/o à 102/0
i8.o Nouvelles-Galles du Sud,
i11.00 bon, salé940à 6/

Nouvelles-Galles du Sud, ~ à9/
haut choix,
sans sel 108/o à 11o/o à 112/0

Queensland haut
ch' salé i/Vo à io6/o à i0/crivent Queenâs aud, choix, salé 96/o à 108/o

913: la Queensland, bon 9/le à la Queensland, haut choix,
Jni et sans sel îo6/o à laS/o
siOnne- Queensland, choix, sans sel 98/o à i04/
..:herbe Queensland, bon 94/o à UO/o0
'et les Néo-Zélandais, choix, salé 1o6/0 à 110/oIlement Néo-Zélandais, haut choix,
Mr ils salé11/à140
unes il Néo-Zélandais, haut choix, àxî/aleurs, sans sel î/à14/àî6/

'te e Argentine, haut choix,
o bol- salé

ire" et Argentine haut choix, 102/0 à 104/o
tranto", sans sel îo6/o à 108/o à 110/o

28.oom

saison;
ne peut
une se-
ue les
régulié-
r. Les
e sont
remar-

salé n'a
a prime
durant
a été

hors de
ent les
ais il y
e non
laquelle
e.
eu d'ar.
vapeur

ooo bol-
d'arri-
facile-

FROMAGL

Marché de Montréal

Haut choix, de l'Ouest
courant tr¼

Haut choix, de l'Ouest
octobre rs3

Haut choix, de l'Ouest
septembre 13C

c à le
c à 12«c

à 1334c

Prix vendants aux épiciers

Fromage fort, blanc, à
au morceau

Fromage de Gruyère
Fromage Oka

la meule 17c
18c

27C à 28C
23C

Marché anglais

FROMAGE
MM. Mills & Sparrow nous écrivent

de Londres à la date du a mai 1913:

Il y a eu une légère amélioration pour
la demande et le temps redevenant plus
beau, le commerce va s'améliorer cer-
tainement. Le fromage blanc a gagné
1/- cette semaine, ma:s il y a bien tropde fromage coloré.

Nous cotons:
Canadien, haut choix, blanc 62/o à 64/o
Canadien, haut choix, coloré 62/o à 63/o
Néo-Zélandais, blanc 58/o à 59/oNéo-Zélandais, coloré 57/o à 58/o

OEUFS

L'empaquetage en frigorifique bat
son plein.

Marché de Montrgd

No i 22c
Noa soc
Strictement frais, choisis 25c
Strictement frais, en boîtes en car-

tons d'une douzaine, la doz., par
caisse de 30 douzaines 26c

Marché de Montréal

BEURRE

Haut choix, de crémerie, frais,
solide 27%c

Choix, de crémerie, frais, blocs
d'une livre 28c

Seconds, de crémerie, solide 26c
Seconds, de crémerie, blocs d'une

livre 263ac
Beurre de ferme 23c à 24c
Beurre de ferme en rouleaux 23c à 24c

PEAUX VERTES

Très bonne demande.
Boeuf inspecté 13.50
Veau 19.00
Mouton, chaque 1 .o

LEGUMES

Céleri, la doux.
Betteraves, le sac
Carottes, la poche
Oignons Egyptiens, crate
Navets, le sac
Panais, la poche
Patates, le sac de go lbs
Persil, la dos.
Poireaux, la douz.
Raifort, la lb.
Salade de Montréal, doz.
Haricots verts, panier
Haricots jaunes, panier

La caisse

0.00

0.00
0.00
0.00

0.00
0.00
0.00
o.25
0.250

0.40
0.00
0.35

0.35
0.50

1.00
o.90
0.75
2.50

.10

1.00
0.75
0.30
0.40
0.45
o6(r
0.40
0.40
0.75

FRUITS VERTS

Bananes, régime
Jumbo
Citrons Messine (300c)
Oranges Valence No 42o
Russette

Spy
Ben-Davis
Pewaukee
Baldwin
Greening

2.00 2.50

0.00 2.75
0.00 4.00
0.00 5.00
0.00 4.60
0.00 5.50
0.00 3.50

manquent
0.00 4.00

3.50 5-00

Vol. XLVI-No 2o.
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Dans la Classe

STrAN DARD,
Nous faisons une spécialité de toutes sortes d'Outils de Chantier, et nous

pouvons exécuter vos commandes avec la plus grande promptitude.

LES OUTILS DE CHANTIER DE

"PINK"
Sont les outils modèles dams chaque province du Canada, en Nouvelle

Zélande, en Australie, etc.; la légèreté, la force et la durabilité
se combinent on eux de manière remarquable.

En vente ohez les garehande de Ferronnerie on Ores et en Détail,
dans tout la Dominion.

Proou'ez.Wous le Catalogue et la liste des Prix.

THOS. PINK, P.Mbrok.,Ontarlo.

men EEvAN Aux ANNQNcEUR8 CITEZ ULM PRIX COUuRA
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MKETROPOLITAN I Assurances siEzos
I DANS

Life Assurance Co'y AUGMENTATIONS DES RESPON-
ofNe-Yrk> ABILITEa D'UN AGENT £M SJUi7UOIP1I

(C.,.psgul.~1 F od <5)l AROE ses Taux sont auhsiavantageux.
(Copagie Fode ocil)QUE que eux de niporte quelle

.............. ~Ce coté très pratique de la question 1PA compaplgnie..
Polices ce vigueur au Si de- m'a toujours paru très attrayant. Il y a QUE que celles de n'importe quelle

cembre igaz .......... 1211MI4 là une dignité, qui fait plaisir, dans les se FARCE sus gerntinâ sont
Ica 3912, la ccmpatule àe- méthodes régulières de cette distribu- QUE re agnrltéd: ,rbe

ndls au Cana"a des poli- tion de la richesse pour produire de la 40 PAROE laute compagiet s.pi ad
eu pour............ . 5 osdrto pu e QUE sa dr etia so o de n

Elle à dposé entre les richesse. Notre cosdrto orcstie de succès pour leu années
Caade e fit-cm affaires est plus grande encore quand se PAROI Patrdesssu, elle est urne
mis canadiens, exclusive. nosrféhsosetcmrnn u UE compagnie Oamaileqe.moet pour les canadiens. osrféhsos tcmrnn u Frn.,aIm et ses capitaux tes.enr............... $1.000.0 l'argent que nous versons en primes ai- lent dans la Province de

i tpude sais. Canadiens assurts de à la construction de chemins de fer Qub o urlléts e
darn@ MEZTMPUTAN4. et de lignes de tramways, de systèmesSigSett17P» 'm

__________________________télégraphiques et téléphoniques, d'usines SèeSea Is 'n.
à gaz et à électricité, de réservoirs d'eau M N~A
et de manufactures, qu'on l'utilise à laW ESTERN construction d'écoles, d'hôtels de ville

INCO[PREZNCSBI sur hypothèques il aide les citoyens à

A IUORPRE audl e . . U1499f acquérir et à construire des maisons
ACTIF. mudelal e U.'5, 094 particulières, à cultiver les terres ferti-
am ca. A o.Péietles du pays, à ériger les colossaux édifi-

Ho. 0b.A. oI ~ces commerciaux où les affaires sontTH
W. I. EmLocK. Vice-résIdent, prospères et où nous et nos frères trou-

W. 8 Mmxi, ran-O4itsLvons de l'emploi pour assurer l'existen-
c. c P.m, SWrece à nos familles. Il ne nous est pas

*.oeumaI de *ati5I 1donné à tous d'être des patrons et des
el nus ST..PluER. chefs d'industrie, mais par notre partici-g
loir. brcxuanoeu Gérant pation à ce communisme financier nousG L0BE

____________________________ avons notre part, nos économies indivi-

TH E E A IE duelles et notre esprit d'épargne sont NUAC CO PN
ASSURANCE C0. ainsi adroitement combinés et mis en

BuREAu-CHREP: HAMILTON C.éX< oeuvre d'une manière intelligente; nous
CHIFFRES DAFFAIRES 1912 pouvons à juste droit penser que dans succursale ail Caada, 8D<reau Chef à ventrili
Acrir A!TQmRNt* Dit f4.30.s le développement du commerce et des DIREURS
mPLUeAC iÊLIUM 52.SS,;R affaires, dans la mise en valeur progres- air Alexandre lAeoste,u. Cevalier, Ucr.,willum

C. L swILD'Y GétPr-viacia sive des ressources de la nation nous MIo apesn «.T .Dumnnt
Montr64i Quéa. constituons un facteur certain et im.r Gardner Thompses, Gérantt.

tant. ipr .W ine sltî-éat
En poursuivant dans cet ordre d'idées,

N6~hu: Mal 553pour le moment, je pourrais faire des
commentaires sur la tendance qu'on a Les Prévoyants du CaadaES~A T & VANS en général parmi le public à ne pas com-

ES À T & E À S prendre les questions relatives à l'actif. Assurenoe Fonde de Panwa
Le public lit que cette compagnie, cette CAPITAL AUTORISE SS00,000Courier d'Asurnce autre compagnie ou une troisième a tant
de centaines de mille ou tant de millions Ashataz des Perte des P 6v et@ 1

Peu, Vie, Accident, Cambriolage, de dollars en réserve ou en surplus ou Parce que c 'est un placement sacs
Bris de glaces, Automlobiles, d'actif. Le fait que ceci est exprimé en parel -

Responsabilité des Fonctionnaires. argent fait croire à ceux qui ne réflé- Perce que c'est avec la plus petite
chissent pas que le montant représenté prime, la plus groase rente;
est emmagasiné, en espèces sonnantes, Perce que c'est la seule oompagnle

Agents principaux pour: d'une façon ou de l'autre est à portée à "FondesSocial" taisant une pédiali.
Thl " ido Natioma à&s Ç. de la main des directeurs de la compa- té du Fond@ de Pension.lb Scotiui otal de l'actif du Fonde de Pension

d'ECdinbourg. gnie. On devrait bien faire comprendre seulement : $3o5,126.oi.
au public que les réserves et l'actif d'une

#Smm AUOE'ICIIu luuuce Ci. compagnie ne forment pas une chaine Burea~u à Mentr6el s
de new-York. financière destinée à étrangler mais que Chambre 22,

tout l'argent encaissé par les compa- EdIfloob'La Patrie"l
gnies et non versé pour les décès et les Bra hfSarm z IICE LAI of the WOODS frais sert à soutenir l'existence commer- 8,r uet Chefale

s9tee e ciale de la nation et remplit une fonction 8 .reD iome
MONTREAIL qui vient comme importance juste après QUERO.

_________________________ celle de payer aux assurés ce à quoi ils 1
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Union àhtual Lifo Insurace
Conipa dy dfwdanI

FRED. L RICHARDS,
Président.

Valeur acceptée de Garanties Ca-
nadiennes. détenues par le Gouver-
nement Pédéral pour la protection
des Porteurs de' Police, $1,.206,576.

Toutes les polices émises avec
Dividendes Annuels sur pal. ment
de la prime annuelle de deuxième
année.

Ouverture exceptionnelle pour
Agents dans la Province de Québec
et l'Est d'Ontario. S'adresser à

WALTER 1. JOSEPH, Gérant
151 rue St-Jacques, MONTRÉAL.j

COMPAGNIE
MONTREAL .CANADA

D'ASSUW'ANCE CONTRE L'INCENDIE
Fondée en 1US

Téléphone Ball main 5381
Actif ........................ 8557.885.95
Résffl ........... 8193,071.
Autres Valeurs

passives .... 20,68

$Z13.759.19
surplus pour les asurés........-8344,126.76

Bureau - Chef s
No Rue S. -Jacques,

MOY4TREAL
Ford. Pagé, Gérant Provinolal

SUN LIFE of CANADA
Actif................ $ 49,605,616-49
Assurances en vigueur.... 182,732-420.00

Ecrirez au Bureau Principal, Montréal,
Pour vous Procurer la brocbure intitulée
" Prospère et Progresuive.,"

ont droit d'après leurs polices., le publi4
se rendrait bien compte alors qu'il ne
doit pas considérer ces fonds énormes
remis aux compagnies comme des accu-
mulations sinistres, qu'il doit craindre,
mais qu'au contraire il ferait mieux de
les considérer pour ce qu'ils sont en réa-
lité: les fortunes combinées, conservées
et productives de la plupart des citoyens.

LES FRAIS DE PUBLICITE

Il ne devrait pas être nécessaire de
répéter que ceux qui sont en tête d'une
entreprise et qui espèrent réussir de-
vraient avoir un système défini, libéral
de publicité. Le gérant de toute entre-
prise qui soutient des opinions contraires
à celles-là, ne mérite pas qu'on discute
avec lui. Quand il s'agit de la gérance
de n'importe quelle affaire dans îe mon-
de entier, sauf pour une affaire d'assu-
rance-vie, la publicité vient au premier
rang pour assurer son succès. Mais par
une raison inexplicable, les compagnies
d'assurance-vie, en général, adoptent le
principe qu'elles font exception à la rè-
gle et n'ont pas besoin de se soumettre
aux exigences des méthodes actuelles
d'affaires, en ce qui concerne une publi-
cité importante. Et pourtant les hauts
fonctionnaires de ces compagnies ne le
cèdent en rien comme capacités aux gé-
rants d'autres établissements commer-
ciaux. Mettez n'importe lequel d'entre
eux dans une autre sphère et il fera pro-
bablement comme les autres chefs d'en-
treprise, il reconnaitra la valeur d'une
grande publicité pour atteindre son but

(à suivre)

L'art de vendre est visiblement en re-
tard sur l'art de fabriquer; Il est donc né-
cessaire de le perfectionner.

L'ASSURANCE MONT- ROYAL
(comptagnie indépendante (Incendie)

Bureaux 8 74 rue flêétreDame88 Ouest
coltl et-Prançols-xavler. MONTRUAL

RÔDOLPEN1 VoienIT. Président.
1. Et CLBXBEnT. Ir.. Gérat-Gflral

Une Police dans la

CANADA LIFE
Devient une source de revenu.
police Ne. 35,401 itait $5,#l

Â ge d'admission 35.
ne. 21 versemeats Date, 30 ai 188
Total des primes payées $l, 140.
Profits payés en espèces

durant la période de
paiement des primes. 572o.10

Profits payés en espèces
en 195 - -- - ------ 143.90

Profits payés en espèces
en 1910 . ... . . . . . 198.00

$3,140.LO $1,071,00
Coût exact jusqu'en 1910 - - 2,069.00

Remarquez que depuis 1905, sans avoir
eu à payer d'autres primes, la police a
donné un revenu progressif.

CANADA LIFE ASSURANCE CO
Bureau-Chef - TORONTO, Ont

La Ellmpage'ss uuuc
I1UTUELLE DUI COrMIERCE

Contre lincendie
Aetif exeédsng $SU0.000.Ss

DRPOT AU GOUVERNEMENT
tn conformité avec la nouvelle 1.oi des

A.ssrancesde Québec, & Edouard VII, Chap. s9.
Dareau-Chs.; MI pou Oiouarl, St-llyaughe

Assurez vos (Ilame Immédiatement daus
La Prevoyance

Capital $500,00.00

f Aussi :-Accidents, Maladies, Vol, Ga-
rantie de Fidelité, Garantie de contrats.
Rcâp nmobilité 1"s tronale.

ASSURANCE D'AUTOMOBILES

Bureau Chef

lé, rue St*Jacques,
Tel. Main 10291

Eoatrdal

E3 FkiT-1I1S -1 COLON IALf
F IRE INSURANCE COMPANY

EDIFICE ROYAL, -2 PLACE D'ARMES, MONTREAL.
Dépôt au Gouvernement du Canada. Licenciée pour toutes les Provinces. Garantie des Assurée $5079359.01.

Agents demandés pour les districts non représentés.

Prealdent :Hon. C. B. DUBORD. Directeur et Secrétaire:- THEODORE MEUNiER. Gérant : H. W. THOpON
Inspecteurs : B. A. CHARLEBOIS, Boite Postale 2e8 Monitréal, Qué. GAVIN BROWNB, Ir., si rue Yorge
Toronto, Ont. R. T. BROWN, Regina, Sask.
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lrue ste-Cabet, U d e .l
anqe de. marchands.

NE2W VICTORIA MIOTEL
B. PONTÂINS, PROPR=~AIRB

liffltul du bbmmla-vo7gelr
Plan Américain. Taux, à partr de $2.5o.

JOSEPH PORTIER
Atelier de iglur aUu

leahi.aIet et titrae.
Litr d vre. de Comptabilté.

tPormuicaet fournitures de fureau.
210 rue Notre-Dame Ouest,

<Angle de la mue St-PIerre) Uovruài.

JAIN POUR OISEA&UX esd la "Csttam
p dars d bill bvt. Ma,-

dui!eiaeý i,"au peut reas.
tou e. et - pepulti.

L. R. MONTBRIANU
Architecte et Mmuartsr,

aIC hee ds easa

RIGIL' & ONT. HAV. 00.
$'DE NIAOARA A LA MUR§$

Excursions de Vaan11es8
Quan vou fers vosl proets &evpgop

daut leà vaeneo Se a". albe a

ia Fal es me ND.s. Qui.

Hé"h meanllquemt aitola, sirs er ha
soupesi., à Mineur "ay et Tdue.

D. OLIVIER,
AGENT DUS BILLET& EN VILLE.,

Négociants lgouremenut honnêtes,
fabricants conclencleuz, voua vende« à
lune clientèle dus machadie d'elle que-
lité xetonfe pendant que des mil.
liersaci ter se pWainet de rie m.-
voir où tronu précisément les produits
de chol que vousl vedes. Fates-voua
donc connute

Retnseignem6te
Comerciaux

Du i0 au i6 mai inclusivement
Dissolutions de sociétés;

Montréal--Bolger & McBeath, entre-
preneurs; Clogg, J. IL & Cie, fruits en
gros, etc.; Jeannotte & Beauvais, bou-
chers; Lamontagne, G. A. & Fils, G. A.
Lamontagne continue sous la mime rai-
son sociale, tailleurs; Murray & Gray.
entrepreneurs; Parizeau & Forest agen-
ce d'immeubles; Royal Blend Tea Co.,
Wmn. Notman et A. Clark continuent
sous la même raison sociale.

Montréal - Brosseau, H. H. & Cie,
agents d'immeubles; Bouchard & Du-
pras, successeurs, Bouchard &à Comtois;
Clogg, J. R. & Cie, H. V. Clogg Conti-
nue sous la même raison sociale; Golden
Crown Clothing Co., manufacturiers;
King George Realty Co., éicerie; Mar-
chand Bras., électriciens; Mearcil Trust
Co. Ltd.; Montrea lLand Corporation,
successeurs, Marcil Trust Co. Ltd; Pri-
meau & Robidas, entrepreneurs de bri-
queterie; Sun Agencies; Tweedle &
Owens, bouchers en gros; Universal
Wire Goods & Awning Co.

En difficultés
La Tuque-Moses Solomon, actif ven-

du le 16 mai 1913, nouveautés et bardes
faites; Paquin, J. A., demande de ces-
sion, hôtel.i

Québec-Grégoire, J. E., cession vo-
lontaire à J. P. E. Gagnon, comptable,
Québec, épicier, etc.

Warwick - Warwick Clothin1 Ca.
Ltd., mise en liquidation accordée et
assemblée d'actionnaires et de créan-
ciers le 27 mai 1913, manufacturiers.

Montréal - Jones, Eli, demande de
cession, agenti Landry, Jos. demande
de cession, épicier; Montreaf Wreckage
& Construction Co. Ltd., assemblée des
actionnaires et créanciers le îp courant

St-Philippe de Néry-Dumais, C. X.,
compromis effectué à raison de 6oc dans
la piastre, au comptant, M. G.

nAylmer-Lavigne, C. D., scierie méca-
nin ,etc. . I,
uontréal - Beaupré, cos., éicier;

Fitzpatrick Mattlw épicier; Huber-
deau, Magloire, entrepreneur; Schneider
Jos., Sr., buvette.

Quyon-McColgan, Charles, chaussu-
res. I 11

Montréal-Ewing, Wm. & Co., Wm.
Ewing, décédé, semences en gros, etc.;
Smythe, H. L & Co., H. L Smythe, dé-
cédé, nouveautés.

Fonds veIndu
Montréal-.Canada Auto & Tai Co.

Ltd., actif vendu; Fontaine, J. A., actif
vendu, chaussures; Old England Milli-
nery.

Québec-Belland, Hector, tailleur.
Ste-Rose de Lima-Trottier, J. B., ac-

tif vendu, M. G.
Coaticook - Fournier, Mme 0. C.,

nouveautés.
Montréal-Desmarais, J. C., bijoutiers

St. Denis Gas & Electric Co.; New-York
Silk Waist Ca., actif vendu; Gamelin, J.
N.. actif vendu, quincaillerie.

St-Ors.Giruard 1.V.& Elz. iPèla-

CONTHIER*.& MIDGLEY-
oempomIm e B m Iuleu.

LIrES MWu lms "*aRUimons do PMI
la

Noua avoue l'oeu«r d'annm r que noua
.vennsde reevoI un Nouvel Ameotlment de
LIrsmiLà ulr"~ts dès Pin. Cotte der-

nièr ?Morttti teun ensemble cempiet
douvrageocpabieo de réode aux boauinde
toutes tes ouditiocti de 1 Igtance et de la laiu.
nueeChrétienne Noe aiessot de touafos

mtdep~uis l'n-A J"au si aud iu.S. et sont
toetes rerétues de la hut. approttation des
communauti. w ist ques.

LA COMPAGNIE J. IL ROLLAND di Fu.
58., Rufeoo *. meukal.

aielon ternir M n

AUGUSTE, COUILLARD
IUI'OEAYum MU

ipoaté a Peaue de tou tete
ne& 53a à *110 rue et-Pasl

Ventas £A eit 14 St-Admable, XONTEUAJ,,

La mas, %%a pus do Cemula.reyegmr le
fait hftdmr siste de MMtt Sesoie. à, t
ttasttentote spiale aux oame.» par la
salle. Mendemiu lus marhanda de la eMj~f
seron toujur servis au plua boad.

P. A. GAGNON
Comptble ucommi

Obombrenne om,51 A~ ebles.
ax place LArmes, MOINTEUAZ.
Tiiph emeSU Mal *82

àdtke W. Wilks. Aleander mDmut

WILKS & BURNtETT
o-se=~lm peubu

lèglement d'affires de Failles
601 flAtase Banqjue du ae -uoan de

PREVOST t BEIJÂRO

Se" el 05I riomIri1m.r

ail L ~IMI OS MONTIIAL

illes clients apm cent unm .
quet bien. envelppé C«ut auss
vrai por le citai qui rapport
lesmrhnie chee luit que

= lefermierqi la Met -
de sa charrette.

Vol. XI,"0.20.
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54, 00, RUE MOTO
MONTREI

TEL. BELL, MAIN îBtg

BBLANGIKR & BEILANG13R
Notaires. Comptables et Commissaires

TRUST & LOAN BUILDING.
ne 30 rue sI.Jaiques. MONTREAL

Argeut à Prêter à 4. 3 et 6%

cHcuAc"-'ELITE"
Peur tou» leu

Besoins de la Cuisine
Tablettes de Y lb.

InbrIqué par

IIALIFIX, 1V. E.

.1 A T<Y Luit Agent. tIontri-al

CARANO, TERROUX & CIE
BANQUIFR$ ET COUFtrtIERS

48 rue Notre-Dame Ouest

MELLE A. PLOUFFE
BTENOCRAPHE.DACTYLoGRAPHE

21 rue St-Jacques <Chambre 26)
Traduetion dans les, doux langues.

"Lettres circulaires au 1.000
Prix Spéciaux".

Tél. BELL MAIN 0400.

Changements de noms
SMontréal - Artificial Marblc Work
Co. of Canada devient Montreal Marblc

ICo.; Routhier, Arthuîr & Cie devient
Domîinion WVax Oii Co.

Curateurs
Montréal - Miclhatd & Desrosiers à

Canadian Cap Mfg. Co.; Vinet & Du-
fresne à Gamelin. J. N.. quincaillerie; J
QL Duhiamel à Garayt Knitting".CO.-

Valleyfield-N. S.t-Anîour à Aiar, Â%
et L., npuveautés, etc.

Cession de fonds
Montréal-Nadeau & Coveny à N. St-

liAmlour., bijoutiers en gros.
9 Nouveaux établissements

Granby-Messier &-.Bérard, voitures.
Longueuil - R. A. Lecompte & Co.,

vues animées, etc.
Montréal-Atkinson, Glassco Lawren-

ce Ltd.; Canadian Bargain Store, mar-
chands généraux, etc.;* Canada Import
CO., cartes postales, etc.; Cardin & De-
nis, nouveautés; Couture & Foisy, mar-
chands de provisions en gros; Frontenac

LE PRIX COURANT, Vendredi i(- Mai 1013. 35
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lion do Faloitos
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Fvrniture Exchange Co.; Gibhard Sto-
rage Co.; G. A. Lantontagne & Fils,
tailleurs; J. B. Laniontagne, tailleur; La
Compagnie St- Edouard Ltd.; Montreal
Elcîrotype Co.; ()rieiat.l Goods Co.;
Palmi Gardens Luid Rosin & Rosenthal,
boucliers; Roy & I-étu. peintres: Rush
Printini, L'o.; Rulier Substitutes Co.
Ltd.; United Stuiners; Vosberg's Ltd.

Trois- Rivières- Illle iiille & Rolland,
entrepreneurs; Mais & Poitras, epiciers;
Le Syndicat <le Trotis- Iiv-ières, nouveau-
tés.

Montréal-toul & Taylor, bianquiers,
etc.; E tupire. %ues alni tues; T ack Ga-
brci, mxarchuandl jetiwelry Snipply & M fg.
Co.; juîlley & Siilt, cîurtage, etc.; La-
chapelle & easj r.Ti d, etc.; La
Compagnie (le M arbre lie Montréal;
Monîreal Bargain IlueParisian je-
wvelr% Co.: .. J. R îîe & Boyer. ploin-
hiers: l<u,.iauti (ýienltu iralitiL, Ci).;

'Z Il an slicr. lialîlleincnts.
St~ ~ Fr uan I't'ï & -re. plombliers.

St. Lantrclnî-I.. l)egnirc Quarry (o.
Cessions de biens

NI.'ié:îltari . ( --,ir Ci). à A
Desmîrtuaiii)î'uî lte.lii. îiloiiibîîr.

Nou-;'tzu- étz!bli--;sements

ACTES IN3C!-IT3 AU BUREAU
LYENREGISTI<EMENT A TROIS-
Ki1VIERES, DUxANT LA SEMAI-
NE TERMINtE LE io MAI 1913

Ventes
Lt a il C 1lu , lais a (,uîleîc (H l it-,

St-l îIîî ftuu \îîulu I Iituipit 1 à Mloise
lî,ic. Si l;>u Auî*.îreuî I)e lonlti-
gny a l'rîjîe)r N.i,(r. J rýis >vîr

Ei h.'il ),elîruie aLuttii~.oriir.
'Jrîs-'.', ere; ~ Iîr l RusseanIt a

Luetuut Lor mur. 'Irt R- .rs amlel
laf.,nil ut lerrîni à Jisjii aril, Trois-

1-î jre . l.eîî t, lîamjîpoux à Eluusma-
lui t  l .le Tr is <, rus; t itor \/V

z'ina à Airien Lesuetir, Tfrois- Rivières;
Z. lBetrniaiitez à J. A. Trudel, Trois-Ri-

icurs; Liaiie Gz. Du-silcts à J. L. Do-
ranid, ris R\iviëres; J. L. Durand à
Albsert \\canier, , Frîis.R,. léères; Shiérif
Trois- Rivières à Damne N. E. Clément,
Trois- Rivières; Donat Gecrmiain à Pierre
\\etlcr. Sawinigatn Falls; Joséphmine De-
satllniers à Josephi Iluliot. Shawinigan
F'alls; Phii. Gélinas et Ekutuile G.erbeau à
l)a\-id Morais, Shawinigan Falls; Achil-
le 11< uîlc à Cléoîîhas St-( nge, Shawini-
gan 1.Ils; Nellie (;riftlil à \\ ilroy L.am-jîron. St-Sévère; Adoll'he ]terthiatinle à
jules Balcer et Rob>. Ryan, Pointe- du
Lac; Ronméo Bielleinare à Artinand lieaù-
dry.' Ste-Marguerite;~ -Dame Me -Mitsson
à Thomias Boisvert, GrandI'Màée; Thîo-
mitas Melîlivon à Eugène lZatine<, Grand-
Mère;- Istdote' - Bonenfant a à -Amnédée
Doyon, Grand'Mère; L. Brunlle et -J.
Trussar'-à 'Danie A. \u,.enault, Grand;
Mère; Th.' loisvbrt à JS-Bte B'élanger,
Grand'Mère; Jainçs tin]gle à wilIlic
Bouclher. (irandI'Nère'; Théodore Phili-
bert à Wilbrod,. porais. Ste-F-lore;. 'UI
déric Dugràdscar Cuthbert, Pq*Il) e
(lu Lac; O sclar Guilbert àAdrpb Ber-
thiaurne. P'ointe du 4ac; James Mar-.
chand à Josephat Marchanid, .St-Etien-'

Obligations Bureau du Suérif,
Joséphine Desad!lniers à Pierre ' Ja-- Montréal, 14 Mai 1913.

cob. Shawinigan Falts; Pierre WVeber à
LBelgo-C:au. l>ulp and Palier Co.O Shawi-
nigan Fails; Bureau & Panneton à Cie
d'Imtfprimerie et d'immeubles, Shawini-
gan Faits; Josephx Lessard à F. F. Far-
muer, Trois- Rivteres -Na. Levasseur à
Louis Levasseur, Trois- ivières; C. N.
Delois à H. H. Montpiaisjr, Trois-Ri-
Vières; Charles Gauthier à F. iFournier,
Trois- Riiières; Achille Michlîcî à LÀ.
Piîcard. Iroi s- Rivières; Dame Nap.
niand à H. H. Montplaisir, Trois-Riviè-
res; Pierre l>epin à Guillaume Courtois,

rro sRiièesJ oseph Paquin à F. X.
D )ciîeau, Trois- Rivières; Edmîond

à )'Gîi; mr îî,(runîl'Nère. Da
nie L. llfîîui( à \'c Il. Dessîtrault,

GrntNèeJos. Quesniel j Aid. et5év. Narcoîililer, Granîl'Mère : Iteaver
i (îî a t?i 5 ue N:uîiuîualc. Grandu-

Mère:. Armuand ltvauuulrv à H. H. Mont-
pla ,ir . N rueit Désiré Robuert
a Il, l'icliittt St Itarnial,: Léoîn L.. Il c

à.nnurt: Il. l'tlî ti' SI l'îue luut

INVENTIONS NOUVELLES.

TI iit à -t ii -rii. e
i tir , 1ii ý li ii i w (li

c C f.,iiii r

tir ii' iifu 1 1 1111t dci'

I r.;> NI f ilraiIu R iter &

lIt-r N~u<~~ii. \liuî-i~ Itîîî

) nîauîlt-(z 11nt- t i r.ît'. tlit 'Guide

UNE SESSION
De la Cour du Banc du Roi
ayant juridiction criminelle dans et pour le
district de Niontréal, se tiendlra au Palais de
Justice, en. la Cité de Montréal
LUNDI, LE DEUXIEMF JOUR DE JUIN

- PROCHAIN, A DIX HEURES
.MATIN.

E'Z CONSEQUENCE, je donne avis pu.
H)ic, l ous ceux ijui auront 1 rouriluivre aut-
cune personne maintenRtnt détenue danç la
prison commun e de ce district et à tout. s les
a . tre5 personnes, qu'elles y 'ioieiit rrésentes.

JE DONNE AUSSI AVIS àtou'î It- uges
*de paix, coronerit et officiers de la pair pour
-le district susdit, qu'ils aient à s'Y trouver
avec tous les ieçords. ,
il . . f L. J. LEMIEUX,

Sliérif.
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BÂNUDB fji-MNTlïlhA.L
ON M4 L ...................... .. 16,009,9S 0.00
Fou"Sde a P.b......... 6 ........... 0,0 .S 004.00

D»Mme dau Dfree#eu-J. Tis lion. &«ed Stratlcova aad Moist
RO7'iGV, a.. .. Priaden. Hoooraire. . B. Angine Président;*

a. V. MetI Vice-P iet - a. I. Oreftuhlsldu, air Wm ïgaedenld,
1&11 20 -6 âill..,. Rebert Maehsy,,Bir Thoms Shaugîn K C
.. ,o nlDvd oce. C. IL Ho.uex. A. Baumgarten. C. 3. G~oo.H. R.

Drummomd. D Forbuan~
a. V. Were&ith OiatOdMErul, a. Maculder Insp. Chef et surfit.

des succursUales ë_ 0weeny. Surlut des «ýccc. de la Colomible Anglaise.
A D Irait walte. lurint. des Suce, de à Provine d*Ontaro; Pj. Cock-

blara, surint. des emue. de la Province de juibec, 3. P Winou@w, Suorlat.
du suce. du 'Jord.Ouest. D. a. Clarke, irnt. des sue. dus Provinces
MarltimuetdeTerr.Nneuv.

Sueusul" uCad.-Daus toutes lus princiles cits et villes des
proinesmiat: Ontario, Québec. Nouveeu-Bru@Msck, l du Priuet-
houarI, Ouel-eae Provinces du Nord-Ouest, Colombie Anglaise.

Sueeu an dehors du Cacada. - Grande-Bretagne. t.endres.
Angleterre, 47 Tîruducedie Street ILC -air Prederi! Williams-Ta.lr

gérant.
Etats-Unis. New-Yoxk-R.Y. Hebles W. A.Eg .T. MoUmceux, ats

- -g . Spokane.
Terre-Neuve - t. Jon,@'. *irchy Cove. Grand Palls.
Ilexique. Mexique. D. P.

LA BANQUE NATIONALE
FONDEZ EN 1860.

capital 82,000,0
Réserve1,400,000

Notre service de billets circulaires pour lu voyageur. Tra.
veller. Cholques Ila donné satisfaction à tous nos clients; ao=
juVitons le public à se prévaloir du avantagea que nous qRîos

Notre bureau de Paub,
EUEI BOUDIDEAU.

14 RUE LU@ER,
ust très propice aux Voyageurs canadimals qui visitent lBEurope*

Nous effectuons les virements de fonds, lu coflectiin, lu nalle.
monts, lu crédits commerciaux on Europe, aux Etats-iso
et au Canada, aux plus bau taux.

LA BANQUE MOLSION
INCORPOREZ EN I 0

Igureau Principal, XKONttE2AI.
CAPIAL PAYIÈ
FONDS DR R93ERVE 84.755.55

4.700.00

JAMES ELUOT, Oéumt.066,l
SUCCURSALES DANS LA PROVINCE DE QUBK

Axtlabasha Rue iatnte-Cathertue Richmond
sediord Avenue@ du Parc Roberval
Covanville et Georges-Emile sorti
Chicoutimi Maisonneuve- Saint-Ciaaire
Drummontiville Market and Harbeur- salute-Plavie station
Vrauemvlle et ivière Côte des Neilgeo- Saint-ours, Qui.du Loup station Côte et-Paul SainteThérése de
Eanewlon Boulevard St-LAurent Blainville

Lachine Locks Saint-ifeni- Vlctorl,..uîe
liontrial-Rue St- Pierrevili, Ville St-Pierre

Jacques Quibec Waterloo~
Blerlin, Ont.

es Sueermala dans tout le Saada.
Ageucu à LAdrea, Paria, Berlin et dans toutes les principales viUuduti

monde. Buamiaa de Lettres 4e Crédit pour le sommerc, et lettres
eireulalres Peur voyagreurs

NOVA SOOTIA STEEL & OOAL4,O.
ILOVU ZAM IXMMUMI
POLIi1ýiM a.tiý7i« aWAS de uzaa
ACIER mn oAIR2 -làHND ACILEIE

UIeeWuR ! ii 'loirràave-i

8ur~~~.Fu Moiu!YWW.

'1

~4t

LA BANQUE. PROINCI ALE DU CANADA
sige CemalS s 'y à0 Plame dmàArmesM% reOa

Cualpayé et im l ua Leembre usisSSUU.
Cumul d'Auhlk: l Priaet M. B. LAITI. de llaport.

Vlce-r5adaut: W. y. VAUâl de la maison au jeus
sens à ce.- Bhooabe 1. ligAuniki, U-mflalatr d«
IL 0. IL aôaWOa:u Vice-préident 'Sbuade Paed",
u. ALPHONSE RACINE, de ta umas" A Racine à Cie, usxei.nd es
gu Montréal; M &À .0. bEAuclgEMIN prpétatre de la Librairie

DeauheimlIte. IANCREDEBUZNVElbnt, etegirat ; W . 1
FORGX - 1 RCROQUIST Amatnapeeteur; LIII

s@mus Piet:H eaheSxAR.LACOST3, Hz-luge
a hfdla' Cou d'Aàe 1 ,Docteur H. PURSILLIIJR ZACBAPMkZLX,Adulitat«ur'du Cro dt Fonder Praaeo-Camadln; M. CHEVAIIER.

Direeteur.irmt Crédit Pou"le Vraneo-Caasilen.

U!mveeeni.uejà vmRnUUM , Etats-Unlsà New-York semtez
lute, àhcago;Aàngletarre. rasce, Allmmagne, Autriche, Italie.

QUBBC STHAMOKIP C0., LIUITE».
UQUNE DU OT4LAUBRNT, Monurél aux ports de la CSis de Gesell. à

Gassi, manbl. Pari. S.um.,sld.. Chmavhettea etJ'e5ut
8.'CAntà APkDIA', ige TONNU. avec les auomo~ datieales plui

modernes pont passgers partirat de M ontrtal jeudi le ai àj brapm.. et tous les quinz os .tS ~ ~ ~ l miiz or parý lasmite, ç$ dg gliéboqtejoura au

KLILIE ATJX »»C'mElUDE9l
LeSt.e,'moeudla. ýd»MW bMle. toms~ tonnes de déplace

meut, quittera New.Yok to IR., m :7 it Simai et:il a.M.
4,14 et s Jost . signaux #M 6i sans fl, orchestre
Vers"e Record. » SeOIe wu MLelyde, la pi» moderne
et lesulaead ontquu n esm, tes ak aux Bemmda mmn

ANTILLES
La »»e eateaS «Omises" et auttus steamers, quittent New-York

le@ 17 et 38 Mai. 13 et 27 juin pour St-bhoas, Ste-Croix, St-Cbulatolphe.
Antigua, la Guadeloupe. la Domiuique,la Maxtinique, SteLuie, la Barbade
et Demerara.

Pour renseignement complets. 'adresser à W. R. Henry, 286 rue St.
Jacques; W. H. Clancy, lail rue St-lacqu« ; The. Cook &kSon, Sprue é te-
Catherine-ouest ; Rone & Rivet 9 Boulevard Si-Laurent, ou à j. G.
Brock & Co., 33! rue des Comlaai es, Montréal, Qupebec Steuablp Co..
Queblec.

BANQUE D'HOCHELAGA I14I1913
Cevêltela a K4000.800 Capit.lps U400000
Pin,,. &000.000 Teta de FAtf audali de 8 000,000
DIRECTEURS t M. J.A.Vaillaacourt, Président; Son. V.L. Brique C.R

Vice-ftisdent,; A. Turcotte, Ber., N. H. I.euay. Xcr. Hon. J M. Wîlgon
col. C. A. amant. A A. Larucque, P. G. Leduc, Géxant' -Deaudry Leman
surintendant des &gences; P. A. Lavallie. Asaatantài4aaut; Yvon la
marre, Inspecteur. Umeau pInuel-mlriêI

BUREAUX DE QUARTIEMS
Ave. Mlont-Royal Pointe St-Chartes DeLerisuler

(coin 8t.Denis) it-3douard Quartier Busard
&Te. Moist-Royat St-«Rn Rue Notre-Dame, Ouest.

Voin de Lanamiire) st.Vlateur Longue-Pointe
lu.,e te-Catherine, Est Quartier Laurier Aytvin. (Coin Oautario
lete'Catherlne.centre Villeray Quartier fit-Denis

Hochetsaga Verdun<pria Montréal) Quartier Ste-Marie
L.ongue Pointe Viauville (prèa Montréal Outremont
Maisonneuve SUCCURSALE

merthierville, P. Q. mauville, Ont. St'Uyacintbe, P. Q.
Cartierile. P. Q. Mont.Lavier, P.Q. At-Jacques lAchgau.
Uduonton. Alta Prince Albert, Alta. SI-JsqPlaLaIigsaP.Q.

Pommnier, Ont. QubOn.Q :.~m.PHawkelbury, Ot. ltRds 5 beQ tpireMa

&AChit, P. Q. Sherrooke, P paéind
'Laprairit. P. -a. st. Albert, Aitt. sletf ,.Q

L'suoutlu.P. Q. ets-CepevIève de [èlalilres.Q
f~~I'aiwPi 5,e d P.Q. tuei~.Q

et-b«,foWiaman.e 1, n.

amet dus Lettres de Crédt Cliruaires pour les Voyageurs, payables
dqstoute, leu ertle du moucde oauvre 4lucrédits coairlauz *aht

de" tramau Mr les pas.-... vn qchique et fait iesjaieent
tiligapblqu Mr eaur incpalulest d ue

ue pubflcté ieftu o.i

, jýèf) 
P
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Finances

REVUE DE LA SEMAINE

Calendrier financier
Mardi, 20 mai-Dividende semestriel payable. Actions:

British Columbia Packers' Ass., Com. & priv. Assemblée
annuelle: Sterling Bank of Canada.

Mercredi, 21 mai-Assemblée annuelle: Banque Natio-
nale.

*
* *

La situation aux Etats-Unis
Le rapport du gouvernement, pour le mois de mai, in-

dique le résultat de plusieurs mois de temps idéal. La con-
dition du blé d'hiver est la meilleure qu'on ait constatée de-
puis dix ans. L'estimé du nombre d'arpents à moissonner
est le plus élevé, à l'exception d'une année, pendant cette
période. L'estimé des boisseaux de mais, 513,571,000, est le
plus fort de l'histoire dt pays. Le stock de foin engrangé
était au ier mai de 10,828,000 tonnes au lieu de 4,744,0oo ton-
nes il y a un an.

Le rapport de la "Copper Producers' Association" indi-
que une réduction de 918,387 livres dans la production, une
augmentation de 8,195,421 livres pour les exportations et
une augmentation de 1,573,366 livres pour la consommation
dans le pays. Le total des exportations et livraisons dans le
pays, î64,ooo,ooo livres, est le plus élevé pour n'importe
quel mois dans une année. Tout ceci a déterminé une dimi-
nution, pour les stocks de surplus, de 28,720,000 livres, ce
qui ramène le total de surplus à 75,549,108, le plus faible de-
puis le mois de septembre dernier.

Ceci indique que la situation de cette industrie est très
prospère. Le fait que les affaires des compagnies de chemins
de fer deviennent de plus en plus considérables est prouvé
par la réduction par 17,700 du nombre des chars inemployés
durant la dernière quinzaine. C'est la plus forte diminution
pour deux semaines depuis aoùt dernier.

La question du tarif aux Etats-Unis

Comme on l'a dit si souvent, il est malheureux que ce
grand problème du tarif, qii n'est à vrai dire qu'un problè-
me d'économie politique, a toujours été traité aux Etats-
Unis. Ce traitement chirurgical du tarif ne consiste pas seu-
lement en une égratignure sur le doigt, mai s,î'est une sé-
rieuse opération sur tout le corps commercial et les blessu-
res prendront du temps à se guérir. Le pis est que les chi-
rurgiens ne sont pas des experts. Bien des erreurs se sont
glissées dans le projet de loi, erreurs qu'un homme -qdi n'est
pas au courant peut découvrir. Quelqu'un a attiré l'attention
sur l'indigo, qui jusqu'ici était placé sur la liste de franchise.
Le projet de loi propose d'imposer un droit de io p.c. sur
cet article. Cet homme déclare que l'imposition de ce droit
est adoptée, «elle aura pour conséquence d'élever le prix des
coonnades grossières pour salopettes et autres tissus grös-
siets du méine genre, qui servent exclusivement à la classe
ouèrière. Cotme les chefs des mianufactûres vendent cet
fti# i très 'petit henéfiç, ils ne pourront supporter ce far-

4aa udditionnel, et se trouveront'dans la nécessité d'éleer
le prix de ces marehandises. L'a4ministration démocritique
eqWig maintenant de convtincre le peuple qu'elle cherche à
r l cost de 'existnce, surtout en ce qui concerne les
nüañ lvi Coepmetit peut-elle epnciller

1&eimrie a Aaseationâ .q faire supporter une 4am

par chaque pauvre ouvrier qui porte une paire d
ou une chemise à bon marché, ou par chaque pa
vêtue d'une robe de guingan ou portant un tabl
marché?

Si l'objet du bill est de faire bénéficier de r
consommateur, les manufacturiers se trouveron
différentes conditions. 1° Le tarif est assez élev,
ci échec la concurrence étrangère. Il n'y aurait
turellement de réduction de prix, en ce qui cc
marchandises manufacturées, pour le consomm;
cain. 2° Le tarif est juste assez élevé pour gard<
aux manufacturiers américains. Les prix ne sero
plus, dans ce cas, influencés par la concurrenc
du monis pour le présent. 3° Les articles sur
droit est plus ou moins bas de façon à ce que I
dises étrangères puissent s'introduire aux Etats
en ce moment la plupart des manufacturiers- d'l
si occupés à satisfaire aux demandes de letrs pr<
habituels qu'ils n'ont pas de marchandises de su
cer à bas prix sur le marché américain. Quand
trop bas et que les manufacturiers d'Europe se
l'assaut du marché américain, les manufacturier!
Unis, pour concurrencer leurs adversaires étran
poussés à opérer une réduction des salaires.

Modifications du tarif des douanes,
D'après les déclarations faites lundi dernieè'

nistre des finances, l'hon. M. White, quelques r
vont ètre faites dans le tarif des douanes, à la s•
veau traité de commerce avec les Indes.

Ainsi il y aura une réduction des droit:1
sur le sucre non raffiné venant des Indes et su,
une entrée gratuite en Canada des machines à.
certains articles et appareils en verre destinés ai
Le gouvernement décide de prolonger la périod
des primes sur le plomb de 5 autres années. Le
tal ne devrait pas dépasser $2,500,000.

Les taux sur le ciment sont réduits à 7 cen;
livres pour le tarif préférentiel avec l'Angleterre 1
tins par -roo livres pour le tarif général et il'
Pour le sucre, ces taux sont fixés à 40-4 centin;
vres pour le tarif préférentiel et à 57'/2 pour le;

Le sucre raffiné paiera 83 centins par ioo l1

il s'agira du tarif préférentiel et $1.24y3 et $1.07r
tatifs généraux et intermédiaires.

Les droits sur le fil de coton sont réduits dl

45 pour cent à 7/ et lo pour cent.
-Les recettes totales pour l'apnée qui s'est

31 mars 1912 ont été de $136,ooo,qo, soit $18,ooo
l'ann&é pr$çédente ou une autgmçntation. de 15l

,ot al de l'nnée r te.
Le jreVenu te pour l'annér 1-tr a été

fir s êt pour ig>r-z2 de $136,168400.
'Le ministre des Finances a assé. enite

altuatgn çommerciater du Canad pendant l'ai
9ir. 't il a dit 4ue' Pendant gette périóde
nyg par.ung cpàïSsion consii érable.

' taiet4foation o t 4 ,.11111-
* i tktjon $ ros millions »r ,Pannie

deuiir,g chifre a épesoté à billiot

Vol. XLVI-Nô 2o.
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I NFORMATIONS FINÂNClIRES

ctions urdinalles et &CtJSUIs PiviIgite

1ontréal ....................................
~uébec...................................

, Nouvelle-Ecome ...........................
oronto .................................

Starch andu dU Caad ....................
inciale . ....................... ........

on du Canada ...........................
idiei ne du Commerce........... .........
ale duCanada ..................... ....
)cbelaga...... .... ......... ...........
-Law&a. ...............................
4-rialc du Catinda .... .. .. .. ..
'-nationale du Canada............

citic Railway (Orilisatrea) ...............
& A Railway (Ordinaires) .................
ulo do (Préfé&e-tiel1e!1).............
ul & So> Railway (Ordinaires) ...........

do do (Préférentielles) ........

-d Railwc...........................
riur rraction ...........................
.trie Railway............................
'lrie Ritilway (Orcditîaireâ)................

-d j ir(f ére.îtic 1les) .............

* 1trdinares ..............

Lu wer (Ordinaires% ..................
:u do (Préférenîtielles) ..............

tet R.ailway) .. .........................
tailway ....... ... .....................
way, Light & Power............
lway. .....
atn., Light & Power ........... .........
vay & Light ...........................

;ay & Light (Ordinaires) ............
:10 ilo (Préférentielles) ............
s pid Transit ( Ordinaires) ................

A o do0 (Préférentielles)..............
'ectric Street Rail way.....................

'r & Foundry <Ordinairs) ....................
.î do (Préférentielles) ...............

deut (Ordinaires) ................ .......
~'(Préférentiel les)...................

tiverters ...............................
eel Coa .... . ........ .................
-rxtile Co. (Ordinaires) ...................

do0 (,Préférentielles) ...............
~WouM îling Co. (Ordinaires...........

hdo do (Préférentielles) ........
ý,Ltons Ltd (Ordinaires) ........ .........

Io do (Préférentitelles).................
ý' Steel & Coal (Ordinaires)..............

~do do (Préférentielles..............
r 1411)s Co. (Ordinaires) ................

do (Préférentielles) ...............
umtted (Ordinaires). ..............
ýjdo (Préférentielles)..................

ne Co .................................

1.t ie (Ordinarntes) ................ ...00h (Préférentielres)..................

(.tHat &Power......................

tOntancu Navigation Coa....................
>Water& Ppwer Co .. 1....................

do .......

Capital payé

$15,975,220
2,500,000

3,998,460
4,941,455
4,700,000
2,000,000
6.547.159
1,000,000
4,95 2, 190

15,000O 000

7,661.06v
2,885,340
3,500,000
6,ooo,ooo
1,320,439

i 8o,ooo ,oo
12,000,000

10,000,00

20,832,000
10,416,000

12,500,000

3,500,00

1,400,000

7,500 00')
5,000,000

9,564,000
5,000,6o0

13,585,000
2,400,000

10,000,000

3,000,000

9,300,500

10,00,000

12,000,000

82,ooo,ooo
9,000,000

2.*825 ,000
201100:0001
3,000,000
6,ooo,ooo 

i
3,500,0001

5 000,000,
1 31500,0001
10,500,000i

1,733,500ý

3000,000i
5,000c00

1,859,0301ý
2,100,00

I ,500,oO
3,000,000

6.ooo,aoo:

1 030,0001
2,500,000:
2,000,000
2, î5o,6oo

1,076,000

12,500,000
50,000

50,000,000

17,000,ooo
2,000,000
1,511,500
31132,000
7,000,0W0

1,999,957
500,000
1117,?0e

3,500t00

s ,oco.ooo
474,000

3.040,275

100000
500,000

6,ooo,ooo

457, 263
...2 ,0001000

3,649,000

10,107,00o
100,000
730,000

1,123,571
51M0,000

100.00

100.00

100.00
100.00
100.00

IQO .00

100.00

100.00
100,*00
100.00

100.00

... 0...00.
100.00
100.00

100.00
100.00

5.00

100.00
100.*00
100.*00
IgO.00

100.00
100.*00
100.00
100.00

1.00.
100.00
100.00

8%
7%

6%

4%
6%
7%
8%

7%
8%

8%

7%
4%
6%

8%
5%
4%
8%
8%
6%

4%

6ok
7%9
7%

zs2'4 ezfl.
30!'
92

45
49%
88S

101%

135
118
6o

12

121,%
120

54
84

145
83
70

226e
141
179
11454

£130

i.84
4

110

YC )ÏS
) 1

45
5s0si
88

130
116
61

103
82

120%

54%

145
82e
67

226,W
141
180
114'
.333%

3.t2 tX.
div.

.4
7

_________________________________________________________ I r i

Rescit Fit ata ctios 'anz u do- Drnière toit~CBIO RI 05 ACISU II.tt'deate Au 7 AU lit

$16,ooo,ooo 5100.00 i@% 23 2ex.div. a2 ex.dlv.
1,250,000 100.00 7% 12434 sz4ez.dr-

7,497.412 100.00 14% 26o 26o
5,941,455 100.00 il% 210 210
4,700P000 100.00 Il% 200 197
*1,400,000 100.00 8%13 17
5A400.000 100.00 10% 194 ex dv 192«
500.000 100.00 6% ....

3,076.095 100.00 8% 147 147%
12,500,000 50.00 10% 212ý< 213
8,607.,166 100.00 12% 222 222,W
2,650,000 100.00 9% 15954eZ.D 159)%
4,000,000 100.00 12 % 217 .. 66,000,000 100.00 12% 226 26
.... .... .... 100.00 .. . . . .. . . .. . . . .

Débentures
146,283,497 100.00 10% 240h6 241X

.... .... ... 100.00 .. . . . .. . . . .
........ 100 00 ............... 

.. 3;......... 0o.0 7% 132% 13
........ 100.00 7% 156 ....

21,887,000 100.00 5% 74134 749
2,500.000 100.00 5% .........
600,000 100-00 7% i6o ....

......... 100.00 ....................

... ... ... .. 100.00 6% . . . .. . . . .

.... .... ... 100.00 ...... . . . . . . . . .

24,957,813 100.006 m 9
.... .. .. 100.00 4% 71 .. ..
... .. ... .. . 100.00 7% . . . .. . . . .
4,420,000 100.00 10% .........
2,941,500 100.00 ....... 66 ....
8,654,40o 100.00 ...... 6 16Y4

.... .... 100.00 6% .. . .. . . .
6,ooo,ooo 100.00 10% 26o 9tw

13,257,000 100.00 . ............ .......

3$992.326 100.00 7% 14334 147!41
.... ... ... 100.00 .. . .. . . . . .. . . . .
8 o68,ooo 100.00 6%.......... ...... .

19,503,000 100.00 6% ,105 105
.. .. .. .. 100.00 7% .....5,578,000 100.00 10% 2;0 202r2
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L ES personnes qui achètent le Ciment '-Canada" chez vous sont (le celle."

dont la clientèle pour les autres articles est aussi des plus précieuses.
Le fermier qui se sert du béton pour les améliorations sur sa fermie, est à n'en
pas douter, un homme éclairé, progressif et prospère. Sa clientèle est pré-
cieuse. De tels fermiers savent que

]LE CIMENT CANADA
est le meilleur ciment à employer d]ans les travaux de ferme. En tenant le
Ciment "Caniada",vou.4 pouvez attirer la clientèle de -ette classe très désirable.
Non seulement ces personnes achèteront leur ciment de vous, mais aussi
beaucoup d'autres articles de nécessité journalière.

Canada Cernent Company Lim ted
Bureau des ventes à

MONTREAL, TORONTO, WINNIPE~G, CALVGARY.

Commandez au bureau le plus proche de chez voue.

M. LE MIARe1-l7ND
r - Ne laissez pas vos clients compromettre la sécurité de leurs pro,

* par l'emploi d'un Matériel à Toitures Inférieur qui n'a de recommandai,

son. bon marché. "WIIALE tIDE",q voilà ce que devraient être les
~~ Matériaux à Toitures. Il est strIctement de QUALITE. Il n'a sûreme'nt

Supérieurs. Il est.de beaucoup meilleur marché que ses EGAUX, mais:
Splus cher que ses INFERIEURS.

Nous sommes la seule. et unique Compagnie Manufacturière de N'
~ à Toitures du Canada capable d'établir un Prix de Vente en Détail du N

Uà Toitures.
NOS MARCHANDS REALISENT $100 DE PROFIT PAR CARRE.

Nous ne confions la vente du 66WII1LE IIIDE" O T .R
qu'à Un Seul, Marchand dans chaque ville.

Il nous faut un marchand dans chacune des /

villes de votre province.

Dominiïon Roofing Co., Limited
TORONTO. ONT. ___

Wm. GRAY SONS à CAMPBELL, Distributeurs pour la Provino.
de Québeo, Montréal, 421 Rue Solby.

IK ECRIVANT AUX ANNONCEU RB, CITEZ -LE PRIX COURANI-
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Importateurs de

>* Glaces Epaisses
4 VERRE A VITRES,
.1deVERRE CATiIEDRALE

ers

OMBEE89

ORNE-
MENTEE89

uni et gravé,

VERRE BRUT
(COSt)

Rayé,

~\ Armé,
etc.

3 BI8EAUTEES,
)S DE MEIJBLES,etc.

'BlEST 430 et 3751

RREAULT & STE AGATE,

un Rayon de Clôtures Métalliques
ornement qui vous rapportera.

1z une ligne d.- clôtures qui satisfasse sûremnent et
'vos clients, de clôtures qui non seulement protè.
nbellissent lapropriété, de clôtures qui ne peuvent
er le chiffre d'affaites à votre magasin. Telles

Atores Ornementales "Peerless"
*ý.%upport est fait de fil de fer solide, rigide qui ne cédera
li ture est faite de fli de fer galvanisé et de plus ou revêt

uztche de peinture d'émail à bease de zinc, ce qui le proté.
-ossible contre la touille. La ClôturÉPaortes est facile

1deta sa forme ptndant des années. Nlous fabriquons
iligne de portes métallique@ ornementales.
epar Settr% notre propsleul aux Mobani,

41tre brochure contenant nombre dý magnifiques suire.-oses, =acscimetière& ete. Informez-vous anas de~portes mélques pour fermes.

" welffloxie Wir. Fonce Co.. Ltd.
'INNIPISOI MAN. zaIlTON, ONff.

~jI

Tôles G-alvanisées

Ltye du genre depuis un d"m-siôcIe.

naîtéVd6t counequalità.

A. C. LESLIE à CO., LIMITED.

MONTREAL

JOSEPH ROOCERS & SONS9 LIMI!!D
sheffield, .,ng

E3vitez lus Imitations de notre

COUTELLERIE,
en vous assurant que cette MRU
13XACTE se trouve sur cau ame.

Seuls Agente pour le Canada:'

IIUIflIDEUaaa

OIIA5IED ~

JAMES HUTTON & CO., Montréal.

La ligne qui donne

une bonne réputation

Les détaillants avisés de toutes les parties de
Puissance trouvent s itisfaction et profit à

tenir

LES VERNIS ET SPECIALITES
DE VERNIS INTERNATIONAL

C'est la marque que depuis plus de quarante
ans a arboré le drapeau dans tous les pays <lu
monde - ces vernis ont l'approbation des
marchands, architectes, peintres et décora-
teurs les plus judicieux tt les plus en vue.

Chaque bidon est garanti, contenir une bonne
lut sure impériale.

INTERNATIONAL VARNISH 00.9 LBU
TORONTO - WINNIPEG

Manufacture canadienne des Vernis de preiire qualité

NEW-YORK
BERLIN

CHICAGO
BRUXELLES

LONDRES
MELBOURNE

La plus grande usine du monde et la première qui ait
établi des étalons définitifs de qualité.

Vol. XLVI-No 2o.
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Ferronnerie, Quincaillerie, Peinture
Matériaux de Construction, Etc.

TTENDEZ-VOUS LES AFFAIRES?

Si l'on disait à certains marchands de
erronnerie qu'ils attendçnt les affaires,
I est hors de doute qu'ils repousseraient
vec indignation cette accusation. Néan-
noins, il y a des centaines de mar-
hands, réellement hommes de progrès,

qlui ne font pas autre chose.
A notre époque où la concurrence est

si ardente, il est nécessaire, pour que
vous atteigniez le succès, que vous gar-
diez vos yeux bien ouverts et que vous
soyez vifs à saisir chaque occasion qui
se présente; il convient même de sortir
de votre sentier battu pour attirer de
votre côté cette occasion.

L'occasion à laquelle on entend faire
allusion dans cette article, c'est celle de
se spécialiser dans la vente de certaines
marchandises qui sont à juste titre com-
prises dans la rubrique "Ferronnerie",
niais qu'on ne tient pas en stock et qui,
par suite, sont souvent négligées. Il
s'agit des marchandises vendues au
mnoyen du catalogue.

Certains diront qu'il est bien plus dif-
fecile de vendre au moyen du catalogue,
parce r.uç votre client est obligé d'atten-
dre ji usqu'à ce que vous ayez envoyé vo-
ire commande à la manufacture et quoi
lue nous reconnaissions que ces argu-
1funts so't bien fondés, nous sommes

lis que les avantages qu'on retire de
la 'ente par catalogue font plus que con-
trebalancer le poids de ces objections.
D'abord, vous n'avez pas à immobiliser
une partie de votre capital en stock;rvous n'avez pas à placer de l'argent en
achats de marchandises qui pourraient
parfois rester pendant des années -jur
vos tablettes. Il s'ensuit que quand vous
effectuez une vente de ce genre, le profit
que vous en retirez est absolument net.

Quand vous descendez, par exemple,
Jus;.u'aux petits clous en cuivre, pour
tapissier, vous constatez qu'il y a bien
peu d'articles qu'il est aussi avantageux
de tenir et nous croyons utile d'attirer
l'attention des marchands sur certains
produits de ce genre qu'on vend exclu-
sivement par catalogue, qui rapportent
un joli profit et qui sont souvent entière-
ment négligés par les marchands de fer-
ronnerie.

Négligez-vous cette partie importante
de votre commerce?

Restez-vous sous cette fausse impres-
sion qu'il n'y a pàs assez dedea4e 4ans

votre localité pour <tue les affaires, dans
cette section spéciale, soient intéressan-
tes pour vous. Si tel est votre cas, éveil-
lez-vous, rendez-vous compte (le ce que
vous en pouvez tirer. S'il n'y a p-as de
demande pour les grillages en fer dans
votre localité, la faute en est à vous,
M. le marchand quincaillier.

Vous pouvez créer la demande pour
cet article simplement en faisant savoir
aux gens comnmeurt vous pouvez le leur
fournir. Une des raisons qui vous por-
tent à penser que les affaires sur les gril-
la'.es en fer sont lentes, c'est que les
affaires en ce genre qui auraient dû vous
parvenir ont été enlevées par les mai-
sons faisant le commerce par la poste,
car vous n'avez pas fait savoir à vos
clients que vous êtes agent de vente pour
les grillagzs en fer et pouvez satisfakre
à leurs besoins.

En admettant que le bien-fondé des
déclarations ci-dessus vous aient con-
convaincu du fait que vous avez négligé
une occasion de gagner de l'argent. il
nous reste à dire quelques mots au sujet
de la façon dont vous pouvez déterminer
le mouvement d'affaires.

Quelques propriétaires, en votre loca-
lité, peuvent bien penser maintenant
même à faire placer une grille métalli-
que. niais ils ne penseront jamais à vous
venir voir si vous ne leur faites pas sa-
voir que vous pouvez la leur fournir. La

première chose à faire, c'est donc (le
faire savoir à votre clientèle que vous
dé,irez entrer en relations commerciales
avec elle pour la fourniture de grilles.
Cela, vous pouvez le faire le maintes fa-
çons. En mettant les enseignes dans
votre magasin, à vos vitrines, en enjoi-
gnant à vos commis de mentionner ce
fait à chaque client que cela peut inté-
resser. Si vous faites un peu <le publi-
cité dans les journaux locaux, faites in-
sérer une ligne ou deux faisant savoir
que vous êtes en mesure de fournir des
grilles en bois, et alors on vous posera

des questions. Nous pourrions ici même
citer un fait dont nous avons été nous-

même témoin. Nous avions demandé à
un grand marchand de ferronnerie pour-
quoi il ne vendait pas de grilles en fer.

Sa réponse fut bien celle du marchand
prbssé; il nous déclara que cela ne fai-

sait pas partie de la ligne régulière des

marchandises. Il ne pouvait pas vendre

par.catalogue; il était trop difficile d'at-

tiïr intérêt des gens là-dessus, il n'a-

vy pas le temps de les ennuyer avec

cela. Nous y étions: "Il n'avait p>as le
temps de les ennuyer avec cela." Le fond
de l'affaire, c'est qu'il ne s'était pas ren-
du compte lui-même des - profits qu'il.
pourrait tirer de ce genre de commerce,
et par suite avait passé outre. Nous lui
deiandâmes alors s'il n'avait pas un
commis ou un vendeur actif, ambitieux,
qui aurait le temps de s'intéresser à cette
proposition. Après quelques moments de
rélexion, il commença à sentir la force
de cet argument et il en résulta qu'il
chargera un de ses commis de s'occuper
de cette spécialité. Il va sans dire que
le succès ne tarda pas à couronner les
efforts <le ce commis et que le proprié-
taire du magasin donna un pourcentage
au commis sur toutes les ventes qu'il ef-
fectuait' celui-ci s'attacha encore davan-
tage à pousser la vente et il en résulta
toute une série d'affaires qui, sans cela,
n'auraient jamais été faites dans ce ma-
gasin de quincaillerie.

Pourquoi n'essayez-vous pas cela, vous
aussi? Vous n'avez rien à y perdre, puis-
que vous ne déboursez pas un centin.
Eerivez aujourd'hui pour avoir un cata-
logue et dites-vous bien qlue vous allez
faire des affaires qui vous appartiennent
à hon droit et qui vous avaient échappé.
Après avoir reçu le catalogue, étudiez-le
bien, puis faites venir un jeune vendeur
amit ieux et dite s-Ilui que vous allez lui

('iter le rayon des grilles en fer: pour
l'eiurager. alllutiez-lii une petite com-
mission (vous pouvez le faire facile-

ment) et surveillez-le à l'oeuvre.

LES REDUCTIONS DE PRIX.

Si un marchand réduit, dans une ville

quelconque, le prix d'un article jusqu'au
prix coûtant ou même en-dessous, il est

inévitable que les autres marchands fe-

ront de même et il peut par suite arri-

ver que le marché soit amené à un ni-

veau tel que les profits deviennent im-

possibles. L'expérience a prouvé qu'il
est virtuellement impossible de rétablir

le prix original pour un produit une fois

qu'un prix réduit pour cet article a été

établi sur un marché, quel qu'il soit. Le

manufacturier se trouve donc dans deux
alternatives: celle de voir ses marchan-
dises rejetées du marché, et celle de ré-

duire les prix auxquels il les vend au
marchand, cette réduction il peut d'ail-
leurs être obligé de l'effectuer à plu-
sieurs reprises.

(. suivre) .

1 cil. XLVI-No 2o.
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Travaillez pour le profit, Monsieur
le Marchand, aussi ardemment qu'il

* qjfvous plaira - le profit est nécessai.
re-mais soyez sûr de ne pas sacri.
fier la qualité pour faire un petit 1
gain supplémentaire; voua pourriez
ainsi ruiner votre réputation. Main.
tenez votre réputation au-dessus de
tout reproche en vendant u n e
bonne peinture et vc.us obtien-
drtz le bon profit qu'une bonne
Peinture procure toujours.

La Peinture MARTIN-SENOUR.
'PUR& AU 100,%

r est in, 'int. qfi,rý 1 i vy> as app ,rtert l h>ri prliit. Vitre répî tatio ~t
v,>g a flaires n'a méireroxt av -c dia lue ca ni%tre que vous vendrez.

Morale:s Prenez l'Agence pour les Veute+t-puis donnez une bonne imPulsion
Ala vente de la1 Banne Peiature et obteaez le ban profit. La Peinture Martin-Ssamus

v0ui attirera de fortes affaires

lkrivez aujourd'hui même-dites que volts désirez avoir l'Agence-nous vous mui.
querons comment faire pour l'obtenir et noua vous aiderons à faire le bon prolit.

THre MAIUTIN.SENOUIR CO., LIMUIBD.
Las Pionniers de iuir des Peinture& Pures.

MONTREAL. TORONTO. CHICA 00

MONSIEUR LE MARCHAND,
Malgré tout votre savoi, toute votre science des affaires'
toute vot-e honnêteté, toute votre prospérité passée, le résul-
tat de vos efforts de tant d'années est à la merci d'un incen-
die impossible à prévoir, si vous ne prenez pas la précau-
tion de garantir du feu tout ce bui constitue et établit votre
ricbese : valeurs, papiers d'affaires, livres de comptabilité,
etc. Cette considération ne vaut-elle pas qu'on s'y arrête et
n'est-il pas évident que la plus élémentaire sagesse vous
dict- l'achat d'un coffre-fort spécial incombustible?

Eorvez,- nous pour tous riiegnements a ce sujet.
J. A. YOUNG, J.L F_ DARD, à AU.E. . ECCLETON

THE CANADIAN YORK SAFE CO'Y
IILTON, 11Lf %MEOKI, u6

Verre "à Vitres
Le meilleur est le moins cher
Nous offrons du VERRE ANGLAI-S fait
dans notre propre .usine.

C'est le plus profitable aux marchands
quincailliers et aux marchands généraux
en ce qu'il est très facile à couper mais
presqlue absolument incassable.

Nous serons heureux de vous fournir
tous les verres de toutes descriptimxq.

Demandez les catalogues illustrés et leslistes de prix à
PILI{INOTON BRO&,9 Limited

le MontréalRuelle Busby
-AUSSI A -

TORONTO, Rue Mlercer * WINNIPEG. Rue du Marohé
VANCOUVER. Avenue Columbia

\,'ol. XLVI-No,ý
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LA SITUATION.

JI n'y a rien eii de remarquable Pen-
dant te derniere huitaine; on reçoit tou -jours beaucoup de commandes, mais
les livraisons restent difficiles. Les prix
sont fermes comme à la fin dii mois
dlertîuci et il est difficilc de prevoir s'il
y aura hausse ou non. On at-
tend d'ici peu des cargaisons de vitres
par les transatlantiques. Les collections
pourraient être plus satisfaisantes. L'ar-
dans les campagnes, du fait que les fer-
gent va devenir un peu plus abondant
miers vont réaliser un peu d'argent,'grâce à la vente des beurres, du froma-
ge, etc.

LJans crtains endroits on comimence
à se plaindre un peu de la sèchercsse,
mais, somme toute, la saison s'annoncc,

i s c ()ton s:

PLOMBERIE
Tuyaux de plomb

Les prix sont de 7.50 moins 157o pour
tuyaux en plomb et de 9.00 pour tuyaux
dr n coInijosition molins 155'o.

Tuyaux de renvoi en font et acces-
soires

Les escomptes sur les prix de la liste
sont: tuyaux légers, 6oo; tuyaux moyens
et extra-forts. 65%, et accessoires légers,
moyens et extra-forts, 70%.

Tuyaux en fer
Nous cotons, prix de la liste:

zoo pieds
100 pieds
zoo pieds
zoo pieds
ioo pieds
ioa pieds
roo pieds
îoe, pieds

6.oo
8.50

11 . 50
17.00
23.. 00
27.50
37.00

2,',ýzoo pieds 58.50
3 100 pieds 76.50
4 ioo pieds io9.00

ioo pieds 9.,.oo

Tuyaux galvanisés

Nous colons, prix de liste:

Ï4 zoo pieds 6.oo
-5/8 ioo pieds 6.oo
ý/ lzoci pieds 8. so
'Y4 i100 pireds 11i.50ý

1 zoo0 Pieds 17.03Oý
l!'/4zoo pieds 23.00

1y zoo pieds 27.50
2 zoo pieds 37.00
2 izoo pieds 58. 50

3 100 pieds 76.50
3y Vz 1oo pieds 92.00
4 ioo piedsio9. oo

t Les escom--ptes sont les suivants:

Tuyaux noirs: i pouce et fi Pouce, 63
p.c.; 4 pouce, 69 p.c.; fi à 4 pouces, 724
p. C.

Tuyaux galvanisés: i à fi Pouce, 48 P.
c.; 1, POUce, 59 p.c.; fi à 4 pouces, 624

Tuyaux en acier

2 pouces
2à pouces
3 Pouces
34 Pouces
4 Pouces

ioo pieds
zoo pieds
zoo pieds
zoo pieds
zoo pieds

Fer-blanc Charcoal

9.6o
12.25
13.30
15..
19.

Nous cotons: i c. 14 X 20 4.4

Fer-blanc en feuilles

Extra par X et par cse
suivant qualite.

(Caisse de 112 feuilles, io8 lbs. net)
Aucoke - Lydbrook ou égail

IC, 14 x 2o, base bte 4.4j5
ýLaisse cde 1 12 feuilles, io8 lbs. net)
Au Charbon-Terne- Dean ou égal

IC, 20 à 28 bte 8.a.S
t Laisse de 11-1 feuilles, 216 lbs. net>

t Lzti'se de 56o lbs.>
XX. 14 x 6o, .tgaug 26 lb. 0.07 0.071

Feuiles étamées

72 x 30 gauge 24, 100 lbs. 8.50
72 x 30 gauge 26, 100 lbs. 9.00

Tôles galvanisées "Canada"
Nous cotons: 52 feuilles, $475 6o

Tôles noires
Feuiles:

22 à 24
26
28

Tôles galvanisées

2.65
2.75
j. 8

Nous cotons à la caisse: Fleur
Gorbals Queens de

Best l3cst Comet lead Lis
28 Ci 4.50 3.95 4.50 4.25
26 G 4.30 3.50 4.30 4.00
22 à 24 G 3.85 3.45 3.85 3.50*
16-2o 3.75 3.20 3.75 3.40

Les prix (le la marque Comet sont plu-
tôt à la hausse.

Apollo
55 lot oz=28 Anglais 4.35
80 28 G.=Anglais .4.10

2ô G. 3.85
24 G. 3.60

65 22 G. 3.60
I6 à2o0G. 34

Moins d'une caisse, 25c de plus par
zoo livres,

00 28 (z. Américain équivaut à 26 G. An-
glais.
Petite tôle 18 X 24 52 feuilles 4.45
Petite tôle 18 X 24 6o feuilles 4.70

ZN ECRIVANT AUX ANNONCEU IRS. CITEZ "ILE PRIX COURANT"

n

ES3 cartouches "DOMINION" ga-Lranties ne peuvent être sur-
passées, car chaque cartouche

est absolument garantie, ce qui met
le tireur à l'abri des articles défec-
tueux. .Vous n 'avez pas à payer

autant pour les Cartouches Dominion que Pour les car-
touches importées et leur 'qualité est bien supérieure.
Spécifiez que vous*-Vo- ùolez des "DOMINIO N", quand vous
achetez des cortouches **de n 'importe quelle sorte.
DOMINION CARTRIDGE GO. LI1MITED .a' Montréal, Can.

Vol. XLVI-No 2o.
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SEPT OUTILS DANS UN
1 -Rabot à biseau. 2-Rabot à tainure et à filet. 8-Rabot dé. 4-Rabot

charrue. S-Rabot d'appareillage. S-Rabot à chOssis. 7-Rabot à fen-
dre supéieur.

D'autres couteaux peuvent être utilisés avec avantage en substituant la
bise détachable de forme spéciale.

Les menuisiers trouveront cet outil inappréciable.
Demandez notre catalogue donnant la description complète.

Nzw flRJTAIN.CONN. U.S.A.

Notre ligne de Poêles "'Tortue"
est complète sous tous les rappoits.

La plus récente addition est le No 4 ave, un grand-
fourneau en acier.

Si vous ne tenez pas déjà les poêes, nous espérons que
vous admettrez Ilopportunii é de voua procure r des échan-
tillons de ceux-ci. Il vous sera profitable de les avoir en

EDcrivez-nous pour les prix et autres informations.

The Jas. Smnart Mfg. Co,, Lhmited,
1BROeK VILLE, Ont.

COURROIES

MAPLE -LEAF
11~ Copie d'un Témoignage de la

1, pc-WELINGTON MILLINO CO.
MANUFACTURIERS DE MoeilOt

Véhicules pour Enfants. Meubles eil osier. Accessores .Nous avons toujours été satis-
Pmu chambres de toilette, Et chaises polir invallides. faits de ves courroies.

DOMINION BELTINO CO., LTD.
10 rue St-Jean - Montréal

IRFGLES

I I

111

La mbkIb -a%

THAc NU-S? ;P NS C
-PMI M10OW1 coru*,, a. U. A.

W& .. LT». Art.M<TA AD.

D.

MI
.......... ....

..........................................
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oudure
lus élevés de ic par Ilb.
arre demi et demi, ga-
27Ya. "Wiping", métal

CAILLERIE

c ns et noix
à la hausse.

res Norway ($3.00) 50

res carrés ($2.4o) 6o et

res ($î.oo): grandeurs, i
et io P.C.; 7/16 et au-

iine, i pcc et au-dessous

îoo lbs. 11.20
hie, 7/16 lice et au-des.

I et plus petits, 6o et

7/16 et plus gros, So et

boîtes de xoo lb.

4c la lb. de la liste
rue, 50 et Io P.C.

arbelée est Cotée $2.421
Montréal.
pes à clôtures

$2.6o
2.80

pour poulaillers
4.10
4.75
5.00
6.30

st de So p.c. sur la liste.
3.40
7.50

galvanisée, etc.

les ioo lbs. 2.30
les ioo lbs. 2.45
les ioo lbs. 2.55

les '00 lbs. 2.35
les '00 lbs. 2.35
les îoo lbs. 2.42
les 100 Ibos. 2.60
les 100 lbs. 2.70
les 100 lbs. 2.80
les ioo lbs. 2. 85
les ioo lbs. 3.00

Lix ioo lbs. No 18 3.85
lx îoo lbs. No 19 4.70
ýclîe huilée, ioc p. 100 lbs.
roche à foin
est faible.
inet:
ferme.
1No 14, $2.45, et No 15,

à foin en acier coupé de,
mfpte 25 p.c. sur la liste.
laques d'acier

100 livres 2.40
i00 livres 2.70

,nc en feuiles
m~ ferme.
:$8.75 à $9.oo les 1o0 1b%._

les pour tuyaux
; à la doz.: coudes ronds
feuilles, $î.îo: 6o feuilles,

6o feuilles, $1.6o.
~ e moustiquaire

beroche noire, $1.55 par

rculcau de îoo pieds.

Broquettes
Pour boîtes à fraises 75
Pour boites à fromage 85
A valises 80
A tapis, bleues
A tapis, étamées 80
A tapis, en barils
Coupées bleues, en doz. 75
Coupées bleues et J pe-

santeur
Sweeden, coupées, bleues

et ornées, en doz.
A chaussures, en doz.
A chaussures, en uqts i lb. 6o

Clous de broche

et 12J p..
et Io p.c.
et 12J p.c.

et 15 P.
40 P.C.

et 121 P.C.

6o p.c.

75 P.C.
50 P.C.

et Io P.C.

Nous cotons: $2.40 prix de base, f.o.b.,
Montréal.

Clous coupés
Nous cotons: prix de base, $2.6o f. o.

b., Montréal.
Clous à Chevail

Nous cotons par boite: No 7, $2.go;
No, 8, $2.75; No 9, $2.60; No 10, $2.5o,
avec escompte de i0 P.C.

Fers à cheval
Nous cotons f.o.b., à Montréal:

Neverslip crampons, I le cent 3.80
N02 Noi

et plus et plus
grand petit

F~ers ordinaires et
pesants, le qrt . 3.90 4.15

Neverslip crampons 7/16, le cent 2.40
Neverslip crampons i, le cent 2.6o
Neverslip crampons 9/16, le Cent 2.80
Neverslip crampons .5/16, le cent 2.00
Neverslip crampons J, le cent 2.20
Fer à neige, le qrt 4.15 4.40
New Light Pattern, le qrt 4.35 4.6o
Fer "'Toc Weight" No i à 4 6.75
Featlîerweight No o à 4 5.75
Fers assortis de plus d'une grandeur au

baril. IOc à 25c extra par baril.
Chaînes en fer

Très ferme.
On cote par 100 lbs.:

3/16 No 6
:ii î6 exact
?. 16 ful.l 5
1exact .1

~i6

7/16
i
o/16

f

.Vis à bois
Les escomptes à la liste sont

Tête plate, acier 85
Tête ronde, acier 8
Tête plate, cuivre 75
Tête ronde, cuire 70
Tête plate. hron'ýe 70
Tête ronde, bronze 65 in et

Fanaux
Nous cotons:

Wrriight No 3
Ordinaires
%ashboard C. B.

50engSo extra par doz.
1~I~.Tordeuses à linge

10.00
8.50
7.00
6. so
6.50

4.40
3.00
3.80
3.70
3.6o
3.40
3.30
3.30
3.30

de
10 P.
10 P.C.

10 P.C.
10 P.C.
74 P.C.

4.75
9.00
7.00

f oz. 47,75
d«o. 52.-75

Safety doz.
E. Z. E. doz.
Rapid doz.
Paragon doz.
Bicycle doz.

Moins escompte de 2o P.C.
Munitions

56. 25
51.75
46.75
54.00
60.50

L'escompte sur les cartouches cana-
diennes est de 30 Ct io pour cent

Plomb de chasse
Nous cotons net:

Ordinaire ioo lbs. io.oo
Chilled i00 lbs. io.40
Buck and Seal 100 lbs. îo.8o

METAUX

Antimoine

Le marché est sans changement, $10-75
à $11.0o.

Fonte
Nous cotons:

Carron Soft 25.50
Clarence No 3 24.50

Fer en barre
Plus ferme.
Nous cotons:

Fer marchand base ioo Ibm. 2.!5
Fer forgé base 100 lbs. 2.30
Fer fini base i00 lbs. 2.40
Fer pour fers à cheval

base 100 lbo. 2.40
Feuillard mince ii à 2 pcs base 3.20
Feuillard épais No 10 base 2.25

Acier en barre
Nous cotons net, 30 jours:

Acier doux base 100 lbs. 0.00 2.25
Scicr à.rivet-5 base 100 lbs. 2.10 2.25
cicr à lisse base 100 Ibs. 0.00 2.25

Acier à bandage base 100 lbs. 0.00 2.25
Acier à machine base 100 lbs. 0.00 2.25
Acier à pince base îcp Ibs. 0.00 2.95
Acier à ressorts base 100 lbs. 2.75 3.10

Cuivre en lingots
Le marché est fort.
Nous cotons $18.75 les 100 lb s. Le

cuivre en feuilles est coté à 27c la livre.
Etain en lingots

Nous cotons: 55c à ýý0 les 1oo livres.
Ce métal se fait de plus en plus rart

sue'les marchés primaires et les expé-
ditions diminuent.

Plomb en lingots
Plus fort.
Nous cotons: $4.95 à $5.20.

Zinc en lingots
La demande est très forte.
Nous cotons: $7.50 à $7.75 les 100 li-

vres.

HUILES, PEINTURES ET VI-

TRERIE

Huile de lin

Forte demande.
Nous cot'ons au gallon, prix nets: hui-

le bouillie 62C. huile crue 59c.
Huile de loup-marini

Nous cotons au gallon:
Huile extra raffinée 70C

Essentce de térébenthine
Nous cotons 65c le gallon par quantité

de 5 gallons et 70c le gallon par baril.

Blanc de plomb
Forte. demande.

Blanc de plomb pur 8.25



L'arrosoir automatique perfectionné
à air comprimé le Meilleur et le
-Moins Cher -au ourd'hui- sur -le
marché.
Sert à arroser les Patates, les Ar-
bres, les Plantes, le Bétail, etc.,

à Blanchir , à la Chaux.
DEMANDEZ NÔTRE CIRCULAIRE

ET nos PRIX.

Cavees- B3ros.
10 MAIN STREET

GALT, ONT.

Courroies Spéciales
Nom Courroies sont recouvertes de
notre Ciment Imperméable et peu-
vent être exposées au froid ou à la
chaleur sans danger d'être gitées.

D. K. McLaren,
Limnited

351, rue St-Jacquea

Tél. Maln 4904-4903 et 7248

ESCABE
- ~ (Shelfic

4 à 10 Pie
Les Attaches sont

Galvanisé. 0,
Le '<barrage"l de cet 0

dans la tietie qui se ti -

élevée lorsque l'escabeau
horizont-lement *lorsque
Voilà ce qui en fait un e
mode et pratique pour la

Demandez notre catal

TUE STIATFOID KiF.
STRATFORD,

Feutre et Papi
N'IMPORTE QUELLE QUANTITE

Toitures Goudronnées (Roofing) prête@ à poser,
Papiers de Construction. Feutre à Doubler et i
Produits du Goudron. Papier à Tapisser et à

Papier d&Emballage Brun et Manille.
Fabricants du Feutre Uoud

,,BLACK DIAMOND"

Alex. McArthUr & Co., Li'
82 IRUE McGILL, MONTIRE

Manufacture de Feutre pour Toitures: Rues du Hare
Mfoulin papier, Joliette Qué.

La progression du D ominion ouvre un marché plus vaste et
chandises Sont les mieux-établies dans leur ligne. C'est une bon
pour tenir les

M! RECLES ET GALLONS DE MESURE

/£UÀFKIN
On les demandera. Ils donner:>ut satisfaction. Ils sont faits au

Ils annonceront tout votre stock.

CATA40GUE SUR DEMANDE.



-No 20.. LÉI

nbNO 2 7.40
ibNO 3 6'.95
b No 4 6.75

Pitch

1 oo lbs. 0.70 0.80
ide, brl , 0.00 4.00

intures préparées

1.45 1.90
1.50 1.93

lIon 1.55 1.75
i 1h. 0.10 0.11

Verres à Vitres

ont très fermes.
Belge augmente continuel- -

irix.
ns: Star, au-dessous de 26
5o pieds, $1.85; îoo pieds.
o, 5o pieds,,$2.oo; 100 pieds,

A, 100 pieds, $4.00; 51 à 60,
.25; 61 à 70, xoo pieds, $4.50;
pieds, $5.0o.'
iamond, ioo pieds: o à 25,
0 . $5.45; 41 à 50, $6.25; 51 à
a 70, $7.25; 7i à 80, $12.50;
5; 86à go,$8- 50; 91 à 95.

rert de Paris pur

ns:
trole
ý'à îoolbs.'ý
;lbs.

0'.00 0.-19 3
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Boites *de papier, i lb.
Boites de ter-blanc, i lb.
Boites papier, J lb.
Boites fer-blanc, 1 lb5.

cZâbles -et cordagi

Best Manilla
L;ritish Manilla
Sisal
I.athyarn simple
Lathyarn double
jute
Coton
Corde à châssis

base
base
base
base
base
base
base
base

0.

0.
00 o. 221 11 pOuce ---

00 *0.231 li Pouce
10.37
0.48

0.00 0.241 't pOuce: 0.59

0.00 0.2ÇI - pouces, o.67
21 pouces 0.76

e,21 pouces 0.81
21 pouces 0.95

3 Pouces 1.07

0.00 0-17 3& pouces 1.49

0.00 0.13 4 pouces 2.12

0.00 0.12 Même~ escompte-que pour toutes les
0.00 0.12 char.nières d'acier poli.
0.00

0.00

0.00

0.00

Papiers de Construction

Très fernme.
Nous cotons:

jaune et noir, pesant 0.00

jaune ordinaire, lIe rouleau o.oo
Noir ordinaire, le rouleau o.oo
Goudronné, les 100 lbs. 0.1o
Papier à tapis, les 100 lbs. 0.00
Papier à couv., roul., 2 plis 0.00
r'-.Pier à couv., roul., 3 Plis 0.00
Pipier surprise, rouI., 15 lbs. 0.00

o. 121

0.11

0.25

0.34

1.80
0.35
0.43
2.25
2.6o
0.75
0.-95

0.40

Charnières (coupgets) No 840

Ipouce
ipouce
pouces

rils. sur char
ipouces
lpouces
pouces

0& "o. 201
P Ps

0.o00 o.ao pouce

0.67
0.75
0.81

2.10

Nos Soo et 838

FERRAILLES

La lb.

Cuivree fort et fil (le cuivre
Cuivre mince et fonds en

cuivre
T.aiton rouge fort
Laiton jaune fort
Laiton mince
Plomb
Zinc

Fer for.-é No
Fer fondu et dlébris dc

qmachincq No i

plaqiues (le poêe
Fontes et acicrý malléables
Pièces d'acier

Vieilles claques

0.uo 0.11

0.00 0. 0t)
0.00 0.10
0.00 o.08
0.00 o.o6
0.02a 0.021

0.00 0.03
La tonne

0.00 12.5;0

0.0 oo 6.oo
0.00 12.50ý
0.00 0.00
0.00 5.00

La lb.
0.00 0.00

PLATRE

0.92 Plâtre mêlé de sable, f.o.b., au char 5.50

1.07 Plâtre dur (Hard Wall), f. o. b., 20

1.30 tonnes et plus 10.50
Plâtre pur (Plaster Paris), en ba-

0.32 rils. sur char,.- 2.10

La Musique de la Faucheuse
On entend de nouveau dans la campagne la musique de la faucheuse

pour gazon.
Votre stock ne sera pas complet si vous n'avez pas la faucheuse

$'STAR" pour gazon, faite en acier de même haute qualité que celui
qu'on emploie pour la WOODYATT-à lames d'acier trempé à l'huile-
a~vec demi -coussinets ajustables et arbre de couche à cylindre-couteaux
inférieurs ajustables - rouleaux de bois d'érable dur - cylindre à trois

7. - couteaux et roue motrice i o54z"
Voyez à ce que le nom "TAYLOR - FORBES COUPANY"I soit sur

,îè char une des faucheuses que vous acheterez.- f -~ . Si votre marchand en gros ne les tient pas en magasin écrivez-nous

-- dirpctenent.

TAYLOR -FORBES COMPANY,- Ltd.
Bureau - ohef et usines,. * CELPH, Ont.

Al

TAYLOR *FORBES COMPANY, LUMUITED.
246 RUE CRAIG OUEST, - MONTREAL.

EN ECRIVANT AUX ANNONCE101 RS. CITEZ "6LE PRIX ÇQURAMýT#
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La Laveuse "Bl3ue- Belle" de Mi
Est une laveuse qui travaille remarquablement vite et facilenij
vement alternatif. Lorsque la cuve fonctionne dans un se
à ' friction tourne dans le sens opposé. Cette double action qu'on
que dans les machines "BLUE BELLE", économise beaucoup
Les ressorts à réaction double et les coussinets sur billes contri~
rendre l'actionnement facile. La cuve a le grain du chêne et le
acier-cornière est fini à l'aluminium.

DEMANDEZ NOTRE CATALOGUE DE LAVEUSE$

DAVID MAXWELL & SONS, St Mar
AGENCE A MONTREAL 440-448 Rue St. Paul.

La Carabine "'Bayard" à Chien et Détente Automati

Décharge puissante. Ligne élégante. Simplicité de mécanique. Pièces interchangeables.
trois pouces de sapin Pèse 4 livres. Peut-être démontée rapidement rien qu'avec un tournevis.

RCRIVEZ POUR AVOIR UNE BROCHURE DESCRIPTIVE.

McGILL CUTLERY CO., (REG'D) - - P. 0. Box 580p MoD

YIuûtre National Français
Semaine du 19 Mai 1913

IL'AIGILON-
Matin6, tous les jours.

e clkem Foreuses Tordues, Les NMelures Vis et Noix
sont oellma de

""MOIRRO W"
"Voyez si le nom est gravé sur les foreuses. Usines à

Ingersoll, Ont. N'acceptez pas d'articles inférieurs. In-
sistez pour avoir des articles "MORROW1".

Pour
L'illa.

montre
Hyglém

cabinet
tionné.

La ci
bermati
laisse Pi
moindru
devrait
tous les
CANA
MRON

Ha

LA CONSTRUCTION
Durapt la semaine terminée le io mai. Laurier

la ville a émis 131 permis de construire St-Louis
au coût- total de $254;305 pour les nlou-* Rosemiont'
velles constructions, et de $9,065 pour St-Jacques
les réparations. Delorimiér-

Les chiffre'à ci-dessous en indiquent la St- Laurent
wépartition, par quartier et dOnDn1 le Est
coût ' pproximatif de chaque constroc- St-André
'tion, moins les détails pour les 'permis Sý-Henr-i
en-dessous* de $î'ôoo ver-

9ua&rtier. ce pqaU

26,Sbo Notre-Dame de Grâce
toffl MontFRoyal
11,9»« Bordeaux

30es~ .t-Jea>B»b*stLw

z'Mpq b tégofide

-J~f

Vol. ý

'f

i

- - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - -

'e
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e
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Ahuntsic 3,500 'Rtlé Bourbonnière, quartier Roseniont 3e classe; coût prob. $,4,000. Propri-tai-
i miaison, 2 logements, 2 étages, 3e clas- re , Uerger, Louis, 231 Esplanade.

Total $33,7 se; coût prob. $2,000. Propriétaire, Rýue Deoricir, quartier Ste-Marie;
Rue Dorion, quartier Papineau; i Riotix, WVilfrid, ig9 Christophe Colonmb. i maison, i manufacture, 2 étages, 2c

maison, logements, 3 étages, 3e clas- Rue Stadacona, quartier Hochelaga; classe; cout î>rob. $i5,ooo. Propriétaire,
se; coût prob. $2,8W0. Propriétaire, Bou- 3 nmaisons, 9 logements, 3 étages, 3e Ijanadian Bronze Co. Ltd. Montréal.
rassa, J. H., 988d Dorion. classe; coût prob. $14.000. Propriétaire, .,ue Cartier, quartier Delorimier; 1

Rue Ste-Marie, quartier St-Henri; i Galbeirt, L. A., 77 Chambly. maison, 5 logem'ents, 3 etages, 3e clas-
maison, 3 logements, 3 étages, 3e clas- Rue St-Urbain, quartier Lauirier; 2 se; coi.. t prol). $3.500. Propriétaire, La-
se; coût prob. $3,000. Propriétaire, Rou- aios 6 logements, 3 étages, 3e ca- Rboite. J.a, qu atieaurir2Ml
leau, Ge@., 92 Ste-Clotilde. se; coût prob. $4.500. Propriétair, Den- sons 6 logrmnts 3urtie auer; 3c ai

Rue For syth et Valois, quartier Ho- teneer, J. Il., 244 Sherbrooke Est. ss,6lg en, ete,3eclasse;
chelaga; i maisôn, 2 logements, 2 éta- Rue Dorion, quartier Papineau; 1 coi prohî. $,i.ooo. i'ropriétaîre, Fishier,
ges, 2Q classé; cout prob. $4,000. Pro- maison, 4 logements, 3 étages, 3e clas- teil.. 3-'o6 Clark.
priétaire, Moussette, J05., 539 Ontario se- coût prolb. $3.500. Propriétaire, For- Ruc lteaudry, quartier St-Jacques; 1
L~st, Maisonneuve. tier, F.. Rivière des Prairies. mlaison., -, lgelmeiîts, 3 étages, 2e clas-

6e Ave, quartier Rosemont; 3 mai- Rue St-l-ubert, quartier St-Denis; se. cout l)r<b. $io.ooo. Propriétaire, Pa-
sons, 9 legQments, 3 étages, 3c classe; maison, i logement, 2 étages. 3e classe': Rdi \iiîeitLaé, 3uatie Bead
cout prob. $9,ooo. Propriétaire, Dubois, coût prolb. $2,00o. Propriétaire, Viau. Rueon Silogemn, quéarte 3 cad;
Emlile, 14-14 Messier. Atigustin. 905 Vîlleray.mionilge nt éae,3cas;

Rue St-Hubert, quartier St-Denis; 3 Rue Bordeaux, quartier Papineaui; c<tpr.$.5.lrlriareTyo,
maisons, 9 logements, 3 étages, 3e clas- maisons. 12 logemnits. 3 étages. 3e clas- J., 8 Ave Springland.
se; coût prob. $ii,ooo. Propriétaire, Bru- se: coûtf prote. $7.0oo. Propriétaire. Pa- 1Rute Meirose, quartier Notre-Darne de

nte aU,24 tHbr.pineau, E., io7 atir (;ràce; 3 maisons, 3 logements, 2 etages,

Rue Vendôme, quartier Notre-Dame Rue Delaroche, quartier St-Denis; irw.eas îinancia l .nvetmet c., ProprSt-
de Grâce; 2 maisons, 4 logements, 2 maison. 7 logements, 3 étages, 3e clas-tarFncilIvsie C.12S-
étages, 2C classe; coût -prob. $io,ooo. Se, Coût prob. $2.500. Propriétaire. Pa- Jacques.
PropriétaireCobe .H,13Ae îeu . 01Crir Rue Clîapleau. quartier Ste-Marie; 4es Combe, . H. 10 Av pinauE.,1071Carier imaisons. 12 logements, 2 étages, 3e
Grey'. sitià Rue Des Erables, quartier Delorimier; classe; coût pro>. $7,500. Propriétaire,

Rue St-Germain, quartier Hochelaga; 2 maisons. 6 logements, 3 étages, 3e ( rsiS,îsPuat
imio, 3 logements, 3 étages, 3e clas- classe; coût prob. $8,ooo. Propriétaire, Rue St-Hubert, quartier St-Denis; i

se; coût prob. $4.000. Proprietaire, Côté, Beaulac. H., 181 Drolet. maison. 2 logements, 2 étages, 3e clas-
PRue48 Mari-Ae, arte Dlriir Rue Chabot, quartier Delorimier; 2 se; coût prob. $2,500. Propriétaire, Oui-Ru Maen, nne, qurte las-ir niaisons, 8 logements, 3 étages. 3e'clas- met, Nap., 2374 St-Hubert.

imio,3logements, 3étages, 3ecas e: coût proh. $7.000. Propriétaire, Gaoi- Rue Dubis, quartier Emard; i mai-
se; coit prob. $4,o00. Propriétaire, Mon- thier, A., 1460 Chabot. son, 2 logements, i étage, 3e classe;
geau, Art., 1277 Delorimier. Rue Sanguinet, quartier St-Denis; i coût prob. $î.ooo. Propriétaire, Sauvé,

' Re Sterling, quartier Mont-Royal; i maison. 2 logements, 2 étages. 3e clas- J1 et A.. 37 Bouil. Monk.
maison, i logement, 2e classe; coût prest. se; coût proh. $2.200. Propriétaire. Thi- Rixe Deniontigny Est, quartier St-
$io,ooo. Propriétaire, Marchand, K., 305 bault, O.. 3686 Hôtel de Ville. Louis; réjî. i maison, logements.,

NoreDae uet.Rute ('hesnut, quartier St-Dcnis: 2 étages, 2c classe; coût îrob. $4.000. Pro-
Ave Oxford, quartier Notre-Dame de nmaisons. 6 logements. 3 étages. Y cjas- priétaire. I)l)rofsky, M., 516 St-Lau-

Grâce; i maison, 2 logements, 2 étages, se: coul proh. $6.ooo. Pronriétaire. La- rent. *A
3e classe; coût prob. $4,000. Propriétai- tulippe, Ls., io98 St-Antoine. ReDmotgy st qurir St-

reTrtter H, 80StZoiqe.Rue Island, quartier St-Gabriel; i Louis; ré ). i maison, i logement, 3 éta-
Rue St-Hubert, quartier Duvernay; 1

maion,3 ogeent, étges j cls- maison, i manufacture, i étage, 2e clas- classe; coût prob. $2,ooo. Pro-
se;cot rob $,oo. roritaieDa Cs; cout proh. $2.200. Propriétaire. ja- priétaire. Dobrofsky, M., 516 St-Laui-
nid Jo., 325ilieson, R. C. & Co., St. Patrick and ,lent.

Rue Mentana, quaHtier t-Dns Island. Rue Sanguinet, quartier Hochelaga;
maion qarterStDens;ogmets,3 taes,3ecls- Ruxe Oxford, quartier Notre-Dame de rép. i maison. i loguien, éaee

se; coût prob. $5,000. Propriétaire, Ga- Grâce; i maison, 2 logements. 2 étages, classe; coût prob. $iooo., KSopriétaire,
gnon, P., 1265 St-Laurent. .3e classe; coût prob. $3.000. Proliriétai- \\axmian. M.. 54oa Sanguinet.

Ave du Parc, uartier Bordeaux; i r,. Lanouette. T. H.. 523 Panet. Rue St-Laurent, quartier Laurier;
maison, 2 logements, 2 étages, 3e clas- Rite Papineau, quartier St-Denis; 1 réj>. i mîaison, 4 logeiiients, 2 étages, 2e

sé; coût prob. $4,500. Propriétaire, Cho- nmaison. 2 logements, 2 étages. 3e clas- classe; coût prob. $i,ooo. Propriétaire,
q4lette, J. A., 87a Cbâteaubriand. se; cout proh. $3.500. Propriétaire . Be- Kauffinan, M., i090 St-Urbain.

Rue EspIgnade, quartier Laurier; 3 ker, A., 2593 Papineau. Rite St-Laurent, quartier St-Laurcnt;
maisons, 9 logements, 3 étages, 3e clas- Rue Fairmont Est, quartier Laurier; rép. i maison, i magasin, i logement, 3
se; coût prob. $8,ooo. Propriétaire, Ju- i maison, 3 logements, .1 étages, 3e clas- étages; coût prob. $5,soo. Propriétaire,
lien, Arthur, 3 tAdé e coût prob. $4.000. Propriétaire, Fi- L~ande Bros., 234 St-Laurent.

Rue Montgomery, quartier Hochela- liatrault, 67 Casgrain. AedsPnqatier St-Laurent;
gia; i maison, i logement; coût prob. Rue De Lanaudière, quartier St-,De- rép. i maison, 2 logements, 2 étages;
$î,8oo. Propriétaire, Couture, Frs., 443 nia;. 2 maisons. io logemen .ts, 3 étages, coût prob. $8.000. Propriétaire, The
Cuvillier. .3e classç; 'coût prob. Sto,ooo. Proprié- -Ross Realty Co., 117 Notre-Dame O.

RueStAnré qarterStDeis ~ taire, BoErAI. 74.Ppn3 Rue Atwater et St-Jacques, quartier
maison, 1 logement, 3 étagés, -2eC dam. Rue De Gaspé, quartiers St-Denis; 1 Ste-Cunégonde; rép. i maison, 3 étages;
se; coût ~,rb .,o.Poréarmio,2 logements, 2 étages, 3e chas- coût prob. $3,500. Propriétaire, Banque
Trembla>', F. N., 2251 St-André. se;- -cout prob. $2200. Propriétaire, Ber- d'Hochelaga, *9r St-Jacques.

Rue Moreau, quartier Hochelaga; i âwon Ant., 3223 De Gaspé. Rue Colonia , quartier St-Jen-B
étage, 2e classe; coût prob. $3.000. Pro- Rue St-Denis, quartier St-Denis;- tiste; rép. -i ffaisoii, 3 étages; coût prob.
priétaire; Can. Québec R>'., 23o St-jac- mbiison, 1 logement, 3 étages, 3e csepio.Propriétaire, Glazer, Rabbie, 752
ques. coût prob. $8,6oo. Pr9pçjbaife; ari St-Urbain.

Rue Rivard, quiartier St-Denis; 5 mai- »Cau, J. 0., 371z MarieAnn. Rue St-Urbain, quartier St-ýep-Bap-
sons, 15 logements, 3 éta.ges, ;e clause; Rue St- Hubelrt, quartier St-Denis; tiste; rép. i maison, 1 logeeii 2, M-_.
.coit prob. $is,ooo. Propriétaire, Des- garage pri'vé, 2 étages, 3e cla; coût ges* cout prob. $4000. PropriVïitj
lauriers, -'ap., 406 Sherbzto4ke. 0rb îoO Prpitie rofoto., Edfi, M.. iîoi St-Urbain.

Rue Ppery, quartier iLq0elaça; i i,5oo St-Laurent. Rue St-Marc, quartier St-Andrd; rép
maison, - ogement -3 3e Ëse; Rue St-.Doininique, quartier St-Jean- 1 maison, 22 logements, 5 étaI Cou
coûit Pr' $1,800. rtt. ru,- e Baptiste; 2 maisons, 6 logements, 3 éta-ý prob. -$o,ocoo.-. LropriétWire, Du Trebblai
J. V.; en Deses. ;*e, 3e clasie-; coût prob. 16,ooo. Pro- ja P.Res~-a

RU~~Laie-I~ ritaire, :Gersovitz &Bienhouse, 935 es re,
faNýL0fl, 6 , t-Dominiu 1 nmaisn. 32 logm 1 4fi

classe; cos ita, Ayç,dC »Mfkl. de Ville, quartier St- prob. $ MS.o Propr rv
Lambert, ly.,l 9; 2o»s aSMÏMIO, 4 logements, 3 étages, bla>', tol St-.IsqUn.
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Rue Peel, quartier St-Gcorges; rêp. i
maison, 1 magaskm. 3 étages; coût prob.
$4,000. Propriétaire, Bagg The Estate,
c/o Mclntosh & Hyde, rue St-jacques.

Rue St-Laurent, quartier Laurier; rêp.
i maison, vault; coûit prob;. $2,500. Pro-
pîriétaire, Union Bank, rue St-,jacques.

Rue Ste-Catherine Est, quartier St-
Jacques; rép. i maison; coût prob.
$2.000. P'ropriétaire, Union Bank, rue
St JZ.Cqtîes.

Rue Charlevoix, quartier St-Gabricl;
re1). i miaison, i magasin, i logement, 2
étages; eoùt prob. $i,800. Propriétaire,

ilîe.Albert, 507 Centre.
Rue Mont-Royal Est, quartier Duver-

nay; réti. i maison. 6 lokemcnts, 3 éta-
ges; couit prob. $i,soo. Propriétaire, Ar-
chanihaiilt. sulce., 285 Rachel 'Est.

Rite St-Hubcrt, quartier Duvernay;
rép. i maison, i logement, i étage;
coût pruîl. $1,.500. Propriétaire, Corneil-
lier. L. M.. 1335 St-Hubert.

Riue I)nrchcstcr O>uest, quarticr St-
L.aurent; rép. i maison, i magasin. i
étage; coût proh. $1.000. Propriétaire,
Shaîinsky, Jos., ii Dp1orchester Ouest.

Riir St-I)enis, quartier St-Jacques;
rép. i maison, i magasin, 2 logements,
2 étages; coût Prob. $4.000. Propriétaire,

Rue St-Paul, quartier Centre; rép. i

maison, 1 magasin, i logement, i étage;
coût pro. $6,ooo. Propriétaire, Racine,
A. & Cie, 340 St-Paul.

Boul. Gouin, quartier Ahuntsic- rép.
i maison, 2 étages; coût prob. $3,500.
Propriétaire, %Vilskmn, Alfred, 1215 Boul.'
Goui n.

Rue Fabre, quartier Duvernay; rép. i
maison, 3 logements, 2 étages; coût prob
$2.500. Propriétaire, Dagenais, Ovila,
;.? Fabre.

Ventes par les Shérifs
Du i7 au 24 inclusivement

District d'Artbabaska
-Standard Loan Company, de To-

ronto. Ont., vs Joseph Faucher.
La partie nordl-est du lot 347 des plan

t-t li re dle renvoi officiels * de la partie
(du Canton d'Arthabaska, située dans les
limites <le la paroisse de Ste-Victoire
dA.,rt)iLîaîaska, avec les bâtisses dessus
construites,

Vente à la porte de l'église paroissia-
le (le Ste-Victoire d'Arthabaska, le 21
"'tai 11913. à io heures a.m.

District d'Iberville
-Marcel Boucher vs Narcisse Roch.
10 Une terre sise et située sur la con-

cession du Pirevire, en la paroisse de
St-Valentin, connue sous le No 408,. avec
une grange et autres bâtisses y érigées.

20 Unmorceau de terre sis et situé
sur la concession sud du chemin jobson,
en la dite paroisse de St-Valentin connu
sous le NO 383, sans bâtisses.

Vente 'à la porte de l'église paroissia-
le de la dite paroisse de St-Valentin, le
2o miai 101i3, à ii heures a.im.

District de St-Français
-Jamies W. French vs Charles F.

Rokers.
iq Un morcea dre terre situe drans le

canton de Eaton. cointé de Compton,
connu rt désigné comme étant le -NO
717, avec une bâtisse sus-érigée.

Vente à la porte de l'église de la pa-
roisse de St-Camille de Cookshire, le
,o miai 1913. à io heures a.m.

LA LOI LACOMBE.

F. X. Godlin. .. .... D. Hickey et ai.
.lolîn Kennedy . . . . Anglins Limited
A\. L.aurence .. . ... The City Iee Co.
Eiuiile L.efraniçois . anadian Car Co.

LES TRIBUNAUX
COUR SUPERIEURE.

laeisl, (ev.ILenye Wilri

I T1ONS.
Demandeurs. Montants.

Buckingham.
Ogilvie Flotir CoIl ., i. tl $,;s7

lortier, J. 'NI. toi
Cartierville.

Longue-Pointe.

Pointe -aux-Trembles
Couture, .1. (G. 1o1

Ciîe l-'crroni(rie l.tang
Pointe-Claire.

Valois, Alex.
V'alois, NI. L~. eploîise <le .fLpointc. J. Montréal
Valois. I sidore Ste-.\ine de Itellevue
V'alois, (lias. B. A\. B., Il)erville

Banque Provinéetare, 1ère Classe
St-André Avelin.

L.aroclie, los. Honoré 'ic 'M. MNoodY & F-ils 134
St-Guillaume d'Upton.

Hérard, Jean-François-Régis

Hénautlt. Orile L.

Cyr, Mlaxiime

'Desmarais, Henri, .2éiie Classe
St.Tirnothée.

- F-reedman. I sidore, ère Classe
Terrebonne.

Lt-clair & Frère 330

COUR SUPERiEURE.

Défendeurs.

Barbeau,. J.-

Aquin,M.J

Beitrand, Gédéon

Brungtt Omffl

IUGEMENTS RENDUS.
Demandeurs. Montants.

Côte sê.D2 i,1

Lachine.

Mont-Laurier.

-yH.- $290

Duquette, Arthur î8z

Massey-Harris Co., Ltd:- 284
Pointeauk-Trembles.

.Pointe-Claire. Dco.Ge-. 4
RoclII M-sphGnsC 2

I',teauclet, Adél«ard

(.arî<n:icau, Phîliît

Ste-Anne de Bellevue.
-.Hudon-Héhcert. Cie L-tée 139

St-Jean des Chaillons.
Paris, N.. 4ièlme Classe

'pe
St- P.iilippe.

Terrebonne.
Duniontet, A. 8oo

D)esjardins. T.s. Henri
Clément, les. H., Montréal Dupras, J. 0. 2703

Thetford Mines.
Auîger. Fred. Laînontagne Ltée 106

COUR DE CIRCUIT.

I t I \ I NS RNDUS.
Défendeurs. Demandeurs. Montants.

Absent.
l'aquin, 0%~ ila Rivet, E. $76

Carrierville.

Miartin, J1. A.

Déry, Albert

Gascon, Henri

Houle, Honoré
\<r.Henry

l)uhuquc, Hiector
'Mercier. Jos.
Assd!in, Jos.,' Sr.

St-Deni-s. Achi.1le.

Fraserville.
The Consolidated Optical Co.

Lachine.

Laurentides.

Maisonneuve.

Montebello.
& Boutrgeois

.Outremont.

Benoit, T. 58

Clermont, A. 9

Bonnier, B. 6
Lecker. 0. 18

Sauvé, J. 44
Clermiont, A. 17

Léonard, J. E. 5

!acIcson. À& Savage 28

Perreau, E. ]os., et Otremiont PlIumbing Co.
Davignon, J.

FOX. C. J. . 'Duncan, J. D.
Niulligaxi, L. - Duncan, J. D.

St-Jaseph de Beauce,

76
31
36

-. 'iorin, Benoni . oulin, A.
5t.Léonard.

Chagnon, Oscar 'Wilson, W. O., et aI.
rJ Vérduff,.'

Aubertin, Ovila WatdarlaZ& ', & Co., Ltd.

Est .ele, er t  BfEY' 0 , .

- . Duilcan,-J. D.
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PRODUITS DE CHOIX
dont la qualité est toujours strictement maintenue et que tout bon épicier doit toujours tenir en stock.

Petits Pois "SOLEIL"
Asperges
Haricots
Macédoines
Aitichaux
To mates Concentrées

-

"Soeil"
Soupes

Epinards
Flageolets
Pieds de Celeri
Choux

de Bruxeli,

"SOLEIL"
4'

fi

46

44

Cognao Riohard Ph. Richard Cognac
Sootoh Whisky, Mitchell Brou. & Co. Glascow
Irish Whisky, Mitchell & Co. of Belfast Limiited _
Rye Whisky, J. P. Wiser & Sons, Limiteci. Prescott
Lager "«High.- Lîfe"l Fr&. Miller Brewing Co. Milwaukee
Bière (Bans) et Porter (tittiess) W. E. Johnson & Co. Liverpool

Champagne IPIPER IIEIDSIECK 1 Kunkelman & Co.
IIEIMIS

VINS SUPERIEURS

Sherry Diez Hermanos Malaga Garrett & Cie
Bourgogne -Marin, P ère & Fils DuRhin F. Kroté
Port E. Bartissol Port Real Compania Vinicola
Clarots & Sauternes A. Delor & Cie, Banyuls-Bartissol Soc.

des Vins de Banyuls
BACCHUS le RoI des Apéritifs.

CHAMPIGNONS

F. Lecourt
Paris

Ecrivez, Téléphonez, TélégraphIez

LAPO>Ra - MARTIN, LIMITE£
568 ]RUE ST -PAU Lde .

TEIL.. MAIN 36

MONTIREÂ-L.

Huile d'Olive. pure

"Minerva"
IM. E. Boulie, -Marseilie

Macaroni, Vermicelle, etc.

de

Blanc & Fils
Valence sur Rhône

~II
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Voyez à ce que votre fournisseur en
gros fasse sa part.

Comme les goûts des hommes sont divers, nous fabriquons trente-sept diffé-
rente styles de nécessaires Gillette-STANDARD, FORMAT DE POCHE,
COMBINAISON et POUR VOYAGEURS.

Une semblable variété aide puissamment -aux ventes de Gillette,
permet d'offrir à chacun de vos clients un nécessaire qui lui plair
aspect comme par son usage.

Profitez-vous complètement de cette grande variété de

Rasoirs de Sûreté ILLETTE
Naturellement vous n'en pouvez pas tenir un assortiment complet vous-même,
mais vous pouvez facilement en tenir un échantillon de telle sorte qu'avec un
catalogue Gillette et un nécessaire de ce genre vous pouvez montrer à un client
juste l'aspect d'un autre nécessaire.

Votre fournisseur en gros devrait faire le reste. C'est son rôle de tenir un
assortiment complet de rasoirs Gillette et d'être prêt à vous faire promptement
les expéditions de nécessaires que vous commandez.

Avez-vous obtenu ce genre de service satisfaisant ou avez-vous toléré qu'on
.remplace un nécessaire par un autre quand le stock de votre fournisseur en
gros est épuisé ?

Iln'y a pas de raison pour que vous soyez satisfaits de n'importe quels autres
nécessaires Gillette que ceux que vous et vos clients désirez. Si vous avez
quelque difficulté à les obtenir faites-nous le savoir et nous verrons à ce que
vous ayez exactement ce qu'il vous faut.

Gillette Safety Razor Co. of Canada, Limited
Bureau et Manufacture : Nouvel Edifice illette, IONTREAL
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