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Pourquoi ne pas écrire pour vos mar-
chandises de rassortiment, au lieu
d’attendre que le voyageur se pré-
sente 7

Cela vous épargne le temps que
vous passez a examiner des échan-
tillons d'étoffe dont vous n'avez pas
pesoin, pour trouver ce dont vous
avez besoin, et non seulement cela,

di

mais vous les march
par .retour du courrier; car nous les
avons si on peut se les procurer dans
le commerce.

Supp Qque vous ré
maintenant votre stock de toiles de
maison, d’aprés le plan des ordres
par lettre,

Nous avens un département spé-
cial qui s’occupe des Ordres par
Lettres. Essayez-le.

e W, R. Brock Company wimitea)

Montreal.
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ASSOCIATION DES MARCHANDS DE
NOUVEAUTES DE LA PROVINCE
DE QUEBEC

Le dix-huitiéme pique-nique annuel oy

cette Association a en Heu par un temps
I'le

sHecés

superhbe aux Noix, et a eu le plus

frane Au poiut de vue de I'assis-

tunce, 11 a 616, croyons-nous, celui qui 2

réunt le plus d'excursionnistes, et il con

vient de remarquer que, contraivement A

ce qui s'éalt passé les années préce

dentes, 1 y avait, ainsl qu'on le verra en

parcourant la liste des noms des assie

tants, un grand

détalllenrs I

des marchands
Montréa

nombre

s plus en vue de
Le bt de
choisi A part Vintérét
rattache A& 1'le

Pendroit est enchanteur et

Fexeursion n'aurait pu étre

mienx histori

que qui s aux Noix

ite méme d

les excursionnistes ont surtout apprécié
la parite du trajet qui s'est faite sur
Richelien

Aprés le lunch, quelques courts dis
cours furent prononeés. M. W. 17, Hoi

vin souhaita en termes appropriés a

bienvenue aux excursionnistes an nom 4
I'Agsociation dont il
MM, J. G. Watson, 1
Beaudry, J. B

I"Association

est le président
Trowern, J. A

Lamoureux, président 1

prenant  également la pa

role et prononcent des allocutions de eir

constances
Aprds quoi les excursionnistes se dis

persent, leg ung pour se reposer d l'om

bre, les autres pour visiter les anciennes

casernes qui sont des plus intéressantes
Disons & ce sujet

qu'il est pénible de

voir ce que

on pourrait presque appeles

teg monuments historigues négligés d'une
telle fagon

An train dont cela va et, bien que ces

bitisses solent construites d'une facon

trés solide, il n'en restera que des ruf

nes. 1l nous semble que le Canada n'est

viaiment pas si riche en monuments
qu'il néglige d'une telle facon 1'lle
aux Noix, qui pourrait &tre convertie on

un musée entouré d'un pare, tandis qu'

pour

heure actuelle, cela ne

ressemble qu'a
une ferme plutot mal tenu
Nous donnons plus bas, le résaltat Jdu

coneours des jeux
Remarqgud
M. et Mme
0. Dumiond, M

parmi les assistants

David Desroches M.

Alphonse Gratton, M

Beauchamp, M. Rod. Hétu, M. F. X. D
de Grandpré, gérant de la maison Deben
hams (Canada), Ltd., de Montréal ; M
H. Elourdon, M. H. F. Lauzon et fa
mille; M. Thivierge, Dr Fred. Lefils, M

Frs Hard, M. A'fred David, M. F. Aubry

M. W. U. Boivin,

ient de I"Association des Marchand
de Nouveautés de la province de Qu
e

Letendre; A A
Co.; G, Ds
J. Rivet, de la

de la maison Beceque, d
Brock Co

Letendre: ). De

hrock

nais, de
maison

chéne, Warren, Albert Laniel, J. A, La
my, Victor Gélinas, M. ¢t Mme 4 W
Gauthier, Mme H. Préfontaine, M ot
Mme Lounis Abinovitch, M. W. D. Arm
strong, M. G. Labonté, M. Couture ex
échevin, M. J. A, Beadury, M. Alfred
Deemend, M. A, Dumont, Dr J. U, Corr

MM. Arcand, H
Heetor Racine, M. O
Filiatranlt, J. A
trault, M. Arthur
de la maison
bé, de la maison

vean P. Nightingale, M
Lemire, M. Louis
Melle, Filia
Trépanier, M. A. Bar
Vall M. R. Bérn
Letendre, Fils et Cie;

Broussean,

bean

M. A Parmeton, M Mme 1 E Lamy
M. Edouard Paillette, M. Arthuy Roy, M
Albert  Lecompte, Mme Albert  Locomts
Mme Gaspard laecomi M. Raoul 1
comte, Mg Isidore Fortier, M. 8auvé,
maison J. B. Caverhill & Co Melh
Marien, M. Armand Lefehvre, By

nest Lamy et fi M. et Mme Germain
M. et Mme Tancréde Prod homme M
et Mme Trahar M. ¢t Mm Edmond
Beandoin, M. ¢t Mme Alfred M. Desro
siers ot Tamille Harvey Langevin, El
zéar Falardeau et famille Laoud May
cotte, Thér Marcotte, M. ¢t Mme J
F. Gagnon, M. ¢t Mme Millette, Albert ot
Maurice Simard, M ) 1. Lamonrenx
I'Association des houchers)

I. Bouin, M. Donan M

Edonard Desjardins, Melle Eugénie Oak

M H. R StCharle Melle Maria Oal
Melle Anita Gagnor M. Albin Gagnom
M. Arhis, M. Raonl Viau, M. O, €. Marti
M. Aldérie Lavergne, M. J. Girurd, M

8 Vallidres

ex-échevin, M. M. AL L Va
marchand: M. E. Desroche )
Daush, H

Laedoux, Ernest Lamy ot fi

A . Brouillette, Eugéne Chevrier, do
tenr Larose, Mme Jasmin, Melle Eva
Jasmin, M. ¢t Mme Bugéne Desjardin
M. ot Mme E. Payette, ] Fleury, Mn
K. Desjarding, J, A, E. Maillé, Melle Ha
melin, M. Joseph Desjardinsg ot famill
M. et Mme J. H. Lebrun, Joseph Dupan!
Eugéne Hamel, Panneton. Gustave Guer
tin, J. A. Cartier, A. Sanuvé, eLblane, 1.
comte, P. Asselin, Pelletier, M. ¢f Mm
David Desroehes, M. 1. O, Dumont. M
Alphonse Gratton, M. Alb. Beaucham)
M. Thivierge, M. Frs Hard, M. Alfred Da
vid, N. F. Aubry, de la maison Letend
A. A. Béique, de Brock Co Dagena
de Brock Co.; J. Rivet, de la ma
Letendre; J. Deschesne, Warren, A t
Laniel, J. A, Lamy Vietor  Gélinas
Monsieur et Madame J. W. Gauthier
M. et Mme Praivie, de la maison L
tendre; G. Weldon, M. et Mme A, Ix

sane et famille; M
Mme N. Ethier, Mello
Martin, M. J. D,

Sauriol et famille
Allard, Melle 8t

Lalande, M. (', A, Masse
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Mme E. Masse, Melle F. Masse, Melle A
Masse, M. T A. Boyer et famille; M. et
Mme 0. Lemire M. e Mme Rouleau ol
fils, J. E. Lafontaine aul Phaneuf, M
0. Granger, € M. Cameron, M Osca
Denechaud M. Brosseur B, 0. Barette
G. E. Dery M. Al Boyer T.E Dompier
re, ler gérant de la Cie Paquette | M
Olandreville Albert Bleau M. B Jac
ques M Womanahan M.JH Clark et
Melles Clark Adolphe Ronillard M
Lanctot et famille; M. et Mme Henrl
chon, M. et Mme Monday Bugéne, M. ¢t
Mme Arthur Roy, M. et Mme J. A
Boyer €t famille Melle Leroux, Mme
wilbrod laerent et demoiselles M. A
Généreux dame et demoiselle M. et
Mmi gpénard A. Laniel w(*y«ilh-ul des
épiciers M. et Mn ¢ F. Harel, M. et Mm
G. T, Bourdon M. Granger J. Arcand,
M. et Mme Jos. Corbell, Charles Gravel
Mme Rodrigue Mme Huol

Résultats du concours des jeux.

No 1—Course de B Verges, ouverte
aux  jeunes filles Agées de moins de 15
ans

ter prix, 1 poite de tollette Melle Flo
rence Coté 2¢ prix, 1 album pout cartes
postales Melle Bmilia Desjarding

No 2—Course de 75 verges ouverte

aux jeunes garcons Agés de molns 10
15 ans.—ler prix, 1 hamac, Henrl

rean; 2¢ prix, une palle et un “pat”, Al
cide Charbonneau

No 3—Coursé de 1560 verges onverte
Agx vVOyageurs de commerce €n nouvean
tos.—l1er prix, 1 magnifique pipe, valeur
" Armand Dewers 2¢ prix. 1 corbeil!
A fruits, Eugéne Millette; 3e prix, 1 porte
Bruno Charbonneay :
montée en argent, G

cigare en ambre
4o prix, 1 carafe,
E. Dery

No 4—Concours du pot cass Prix
un objet a4 art (un pronze), Mme Bugéne
Millette

No 5—Course de 150 verges ouverte
anx membres de la section des mar
chands-détaillenrs de nouveautés.— ler
prix, 1 horloge de cheminée, D, Cheva
ler; 2e nrix, 1 épargne en argent, D'OY
sonnens; e prix 1 étui A clgares A
Lary

Les officiers

Voicl les noms des principaux offi

clers de 1 Association

Bureau de direction.

w1 Boivin, président; 7. Aveand,
ler vice président T. Oakes, 2e vice
président; 1. A, Lecompte trésorier; A
Roulean, secrétaire.

Comité d'excursion

w. U. Boivin président : J. 0. Ga
rean, 0. Lemire, Z Arcand, A. Roulean,
BE. Lamy, J. D. Couture, A. Fleury, G
Marsolais. B. Viau, J B. Letendre, J. E

TIBSUS ET NOUVEAUTES

Bénard, J. E Fleury, A Lecompte, A. Gi
roux, H. Constantin, D. Mercure, A &
vallieres, T. Oakes W. Lafrance, Jos.
Lemieux, Bugéne Desjardins, 1. Fortier
1 Cardin

Comité de réception

Ww. U, Boivin, président; J. Alf, Lecompr
e, A. Rouleau, J. O. Garean

Comité des jeux

Bugéne Desjardins, président; Z Ar
cund, J. B. Bénard, E Lamy, H. Constan
tin, T. Oakes, 1. Fortier

Comité de la musique et des danses

Bugéune Vian, président; A. Roulean
A. Giroux, J. D. Couture, I. Cardin, H
Giroux, H. Viau

Comité des chemins de fer

1. A, Lecompte président; 3. D. Con
ture, Eug Desjardins, A. Giroux, Z. Ar
cand

Juges

0. Lemire, 4. E. Fleury. J. 0. Garean
1 Charbonneau, J. B Letendre, B, Lamy,
A Giroux, L. A Picard.

Avant de terminer ce court rapport il
conveint de féliciter le capitaine W. u
Bolvin, président de VAssociation & aui
est due la plus grande partie du succeds
de Vexcursion, ainsi que le comité,

. "

Mardl dernier, 13 aodt, a eu llen une
assemblée de la section des marchands
de nouveautés

Etalent présents: MM. W. U. Boivin,
président; Z Arcand, ler vice-président:
T. Ooakes, 2e vice-président, J. A. Le
compte, trésorier: A. Rouleau, secrétal
re: MM. 0. Lemire, Bug Desjardins, Ar
thur Viens, J. D. Coutare, Bug. Vian, J
0. Garean, J. B. Fleury, Ernest Lemire,
T. Vortier, A. Fleury et quelques autres

Aprds V'expédition d'affaires de rvoutl
ne, le président prit 1a parole et donna
A I'assemblée quelques Aétalls sur le der
nier pigue-nique annuel de 1’ Association
des Marchands de Nouveautés, qui a eu
lien le mols dernier & I'lle aux Nolx

Tout s'est fort bien passé A cette féte
¢t mombres el invilés sont revenus en
chantés de la beauté du gite et des bon
nes digpositions prises par les organisa
tenrs

Ensuite le trésorier fit le rapport fi
nancier de cette exenrsion qui est on ne
peut plus gatisfaisant

On procéda ensulte & 'admission d'un
nonvean mernbre

Puis, un vote de félicitations et de re
merciements anx officlers qui ont orga-
nisé le pique-niqae fut passé A 1"unani
mité

Cette excursion est, en offet, 1a wlus
nrofitable pour I'association qui ait en
lien depuis plusienrs années

NOTRE COMMERCE EXTERIEUR

Les rapports du Département du Com-
merce pour le premier trimestre de l'an-
née fiscale en cours indiguent gqu'au 30
juin les importations ont 61é de $96,683
777 dont $33,948,187 pour le mois de Jula
seulement. 11y & augmehtation de $14-
500,909 sur le trimestre correspondant de
1006 et de 059,895 sur le mois de juin
1906

Les recettes de la douane pour le tri-
mestre se sont élevées & $14,870,266 en
augmentation de $2,059,805 sur le trimes-
tre correspondant de 1906

Les 4-nm|lu!lnns pour le dernier tri-
mestre ont été de $48,707,815, en dimi
wution de $13,264,005 sur le trimestre
diminutim
pour le mois de juin seulement a 68 A
$5.4 03,

La diminution dans le chiffre des ex
portations porte |n'h|ripul--nn-nl gur les
produits des foréts, sur les animaux et
leurs produits, les uns, et les autres sont
en diminution d'environ quatre millions.
Les autres diminutions portent sur: pro
duits de la enlture, environ 112 million;
objets manufacturés, 1 million; mines
prés de 2 millions; pécheries $1,200,007

1l est & remarquer que les chiffres ol

correspondant de 1906, la

dessus relatifs au trimestre correspon-
dant de 1906 sont des chiffres définitifs,
tandis que ceux du trimestre dernier sont
punlsuln»m il y a done lien d'espérer
que le total des exportations fera me:l
leure figure dans les chiffres revisés
11 n'en est pas moins vral qu'il reste:

encore un écart considérable dans
montant des exportations Cet  Gcart
s'explique par une plus grande deman 1
locale pour la consommation de nos pro
pres produits, par la congestion du tra
fic an printemps et aussi par la gréve
des débardeurs dans le port de Moni
réal.

Quant anx importations Jeur augmen
tation s'explique par un accroissement de
1n population, par le développement q
nos industries, par la pmsnéllt-" anth
rieure et acquise qui a angmenté la fa
culté d'achat dans toutes les classes et
avssi par la hausse générale des prix sur
toutes les matidres et marchandises.

MM. John C. Green & Co., Litd,, ont ac
tnellement dans leurs salles d'exposi-
tion de la rue McGill, une superbe collec-
tion de chapeaux des formes les plus nou
velles de Paris et de New-York, et aussi
un assortiment complet de toute sorte
de garnitures pour modistes, telles que
fleurs de fabrication francaise, rubans d2
velours, satin, taffetas, rubans de fantal
gle, plumes d'antruche, plumes de con,
ailes, etc., etc
(Chague semaine, la maison John C.
ireen & Co., Lid, regoit les dernidres
nouveautés de Paris et de New-York.

La Laurentian Whitewear Co., de 1é
vig, représentée A Montréal et dans le
Astriet avoisinant par M. M. W. Hui
chings, a ses les d'échantillons dans le
Fisher Building, Carré Victoria
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ET LES JOURS SUIVANTS

LA DERNIERE NOUVEAUTE:

MONTURES e AUTRUCHE, GOURA « PARADIS

REMARQUE :—Les acheteurs de la premiere
heure nous trouveront prets le
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Debenhams (Canada) Limited

OTTAWA
11, Rue Sparks
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LONDON Wimpole St. W. | Lyon St-Etienne

QUEBEC
70, Rue St-Joseph

e Town
hannesburg




H
¥
i
'
i

TOUJOURS LES GREVES

Les gréves se succ ddent presque sans
fpterruption; elles éclatent tantdt surun
poiut tantdt sur un autre. Cela devient
une manie, Les derniéres sont celles des
telégraphistes et des ouvriers d'une ma
uufacture de coton

Ces derniers ont quitté l'ouvrage d'une
sl nous en ¢ roy
ons les bruits qul s de
mandent une augmentation de salaire de
10 p. c. et, en attendant que leurs reprs-

fugon un peun cavallere
circulent

sentants s'ente ndent avee les patrons i's
preunent sans crler gare des vacances
Pour un cuphémisme, en est un blen
1Trouve.

Que des manufacturiers se permettent
fer gare

de fermer leurs usines HUNS
ot qu'ils déclarent ensuite quils les rou
la seule condition que leurs on
eptent une réduction de salaires
de 10 p.oe, onen entendrait et on en ver
rait sans doute de belles.

Mais 1
ont des droits que n'ont pas ceux qu'ils
emploient Le patron doit donner dn
travail A ses ouvriers A un prix que le

vriront @

vriers ad

est entendu que les ouvriers

patron @ le devoir d'accepter sans avolr
1e droit de
ralement pas le droit de fermer son éta-

discuter, Le patron n'a mo
pifssement sang caunse légitime et ne le
forcé de le faire;
abandonnent

ferme que quand il
les ouvriers, de leur coté
voloutiers le travail dans le but de met-
{re les patrons dans 'embarras

Les causes (¢ gréves les plus fréquen
fes sont: une demande d augmentation
de salaires et le refus de travailler avee
des non-unionistes

1l est parfaitement légitime que Ton
améliorér sa situation, A

vrier cherche &
obtenir une meilleure rémunération de
gon travail, mais avant que de se mettre
en gréve ne ferait-il pas mieux de de
mander & celui qui I'emploie, 'l peut lul

accorder ce supplément de salaire qu'il
croit mériter?

est une quesfion qul se discute A
Celui qui fixe le
prix de son propre galaire est plutdbt por-
16 A s'exagérer qu'd diminuer la valeur
de ses services et il peut en demander
un prix que l'employeur ne peut pas uf

deux généralement

accorder sans subir une perte. Le sa
laire n'est pas une chose qui se régle h
la volonté et an caprice d'un individu
8i l'ouvrier exige un minimum de 8a
laire, il doit
l'emploie a également un prix maximum
qu'il lui est interdit de sang
courir & la ruine. C'est done de la pure
démence de refuser de travailler avant

reconnaltre que celul qu!

dépasser

s A débattre la question
de salaire, quand cette question peut, A

d'avoir commenc

suite d'une discussion sériense entre
intéressées, ramener
l'accord enire le patron et T'ouvrier.

brisé  aussi
comme nous l'avons dit plus haut par le

deuy parties

(et accord est souvent

TISSUS BT NOUVEAUTES

refus d'ouvriers d’avolr pour comj agnons
de travall des non unfonistes.

Les unions ouvridéres ont leur utilité, ie
fait est incontestable, mais elles ont aus
si rendu de bien mauvals services a la
canse du travail qu'elles prétendent  re
présenter Par le nombre de gréves
dont elles sout responsables elles ont
creusé et creusent encore une profonde
mésintelligence entre le capital et le tra
vail pourtant inséparables I'un de l'autre
et bien faits pour gentendre, & condition
que chacun reste dans le role qui lui est
paturellement dévolu.

—

LA SITUATION DES AFFAIRES
—_—

1l y a évidemment un grand malaise

(e malaise est-dl sim

conséquent

chez nos voisins.
plement de surface et par

| des racines pro

éphémere ou blen
fondes qui font présager une crise?
Cette question nous intéresse & un de

gré dont on ne peut nier I'importance
Quand un incendie se déclare chez o
voisin, 11 est temps de prendre des me
gures pour que le feu ne vienne pas atta
quer sa propre maison
Comme les Etats-Unis, le Canada o,
depuis quelque dix ans, traversé une dre
de ||ru~w’-rl!(‘ qu'on pourrait sans exags
ration déclarer phl'nmm‘-lmlv. Nous avons
en des récoltes abondantes; nos manu
factures multipliées agrandies, ont aif
ficilement produit suffisamment pour %
pondre & la demande; le défrichement de
terres jusqu'alors vier,
tion de nouvelles lignes de chemins 1

es, la construe

fer ont donné du travail & tous les bras
qu n'employaient pas U'industrie et aux
milliers
chaque année 1'Burope nous envoie; notre
commeree a4 pour ainsi dire décuplé

tous les produits se sont vendus A des

centaines de A’émigrants que

prix jusqu'alors inusités et, par les profits
accumulés, de nouveaux capitaux se sont
formés.

vola évidemment une
lante, mais elle n'a rien
olle devrait persister.

La situation de nos voisins pendant e
méme espace de temps n'a pas été moins
belle, i méme elle ne I'a 6té davantage
Mais voila que, tou!
a-coup, il nait des prophétes qui g'en vont
préchant que tout cela est trop beau et
ne peat durer Jongtemps. An milien de
leurs prophéties on plutot de leurs pré
dietions phis on moins pessimistes on pent
distinguer quelques conseils & méditer.
(eg conseils portent surtout sur des fan-
tes & éviter et nous les avons peut-étre
commises an Canada comme T'ont fait
nos volsins.

situation  bri!
Texagéré et

A certains dgards

Précher I'économie et la prudence est
tonjours de bonne prédication.

Nous ne somines peut-ftre pas assezr
pradents Souvent noug nous engageons
trop avant dans nos entreprises; nous

escomptons trop l'avenir (est, en af-
faires, un sentiment bien naturel que de
vouloir progresser, mais en toutes choses
il faut savoir borner ses appétits & ses
moyens, A ses ressources

Le commercant el I'industriel Cana
diens sont trés entreprenants, comine e
sout également leurs coufrdres des Etats
Unis, et on peut leur reprocher, comme
on V'a fait & ces derniers, d'aller un peu
trop vite pour leurs ressources. Le fait
est que la question d'argent est une
question ouverte fei comme chez nos vol
sins. 1l n'y a pas dans le pays assez de
capitaux pour faire face & la demande
sans cesse crolssante pour la satisfaction

des besoing qui, ¢ ependant, dans des pays
n oins nouveaux, geraient absolument 16
gitimes, 11 ne
que. chez nous, nous avons travaillé jus

faut pas perdre de vue

quh présent surtout avee des capitaux
étrangers dont sous devons  servir le
Joyer an dehors et que, par conséquent,
nous devons user d'une wrande économie
¢l nous voulons produire des capitaux qui
nous solent propres

Beonomes, nous ne le sommes g

wous dépensons trop sans compter. Cleat
duns les années prosperes que nous de
vons amasser pour nos bhesoins des man

valg jours qui viendront s@rement Par

notre Gconomie nous pouvons retarder
l'arrivée de ces mauvalg jours, comm
par notre prudence nous pouvons empe
cher les crises graves qu'aménent la sux
produetion dans Iindustrie, les mauvals2s
récoltes, ete

Mais jusqu'a présent rien ne permet 4
prévoir une erise prochalne ou
Eloig!
prudence et 1"6conomic

méme

gurtout sl nous §

atiquons 11

On fait beancoup d¢ bruit ¢hez nos vol
sins des paroles de pessimisme tombées
des lbvres de quelques gros financiers,
de miliardaires
tor dans la publicité qu'on donne & leurs
paroles qui sont plutdt des menaces Le
gouvernement américain, en poursuivant
Jes trusts pour leurs méfaits, frappe au
coeur ces magnats qui cherchent A se
venger. 118 ne se refuseralent pas A pro-
voquer au besoin une eris qui, dans leur
esprit, devralt renverser le gouvernement
qui s'acharne A mettre fin & des abus
qui ont trop Jongtemps duré

Le danger existe pn

Pour nous, tant que nous aurons de
honnes récoltes; que Nos produits de T'in-
dutsrie laitidre se vendront bien; que nos
manufacturiers ne produiront pas au delh
des besoins; que nos commer nts reste
yont prudents dans leurs achats; que les

travaux de grande entreprise et ceux dan
batiment ne chomeront pas, nous n'aun-
rons pas i redouter de crise économique.

L'annonceur sage, non seule

fite de sa propre expérience, mal
blen, de celle des autres annonceurs.
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‘“Rappelez-vous que nous sommes, au Canada, ies Seuls Fabricants de
Véritables Sous-Vétements a Cotes a I'Aiguille a Ressort.”

combienyavt_ild'esp‘eces N'est-cc pas 1 le meilleur moyven de Juger du

choix d'une marque de Sous-Vitements, au

de 80us_Vétements que point de ‘\m' <I||‘|m--rricr ? SR
vous Recommanderiez Le Sous-Vétement & Cotes de Eilis 4 | Aiguille & Ressort

. . 2 est fait au point de vue: de plaire & la sorte
Consciencieusement a

de gens qu'il est difficile de satisfaire : de le

un Cllent Vraimant Dlﬂi L’li!'l' \k‘!llll'l' par les (lét:li“l'ur.\' qui se font un

" pomnt d'orgueil de ne tenir que des marchan

Cile? dises .'ly mérite et qui s':lllm-ln'n! i conserver
la confiance de la meilleure cllentéle,

THE ELLIS MANUFACTURING CO., Limited

HAMILTON, ONTARIO

MONEYPENNY BROS & CO., Toronto et Montréal, Agents de Vente.

"CARTER” ET “WILKINSON”

LES CHAPEAUX EN RENOM

OUS avons rendu les ehapeaux
“Carter’ et “Wilkinson” céle-
bres, au moyen d'une série d’annon-
ces qui n'avaient jamais été égalées
dans ce pays. En outre des enseignes
bien connues de vous et de vos clients.
nous avons fait publier 100,000 pam-
phlets distribués au public dans tou-
tes les parties du Canada, lesquels
ont ét€ accompagnés d’annonces spé-
ciales dans les journaux depuis Ha-
lifax jusqu'a Vancouver, et novs gar-
dons un assortiment choisi de vignet-
tes de journaux a I'usage des mar-
chands qui vendent ces chapeaux.
Le résultat de nos efforts est une
demande extraordinaire faite actuel-

lement par tous les chapeliers de la
Puissance pour les marques “Carter”
et “ Wilkinson.” Beaucoup de gens
ne gardant pas ces marques seraient
heureux de savoir oil ils peuvent se
les procurer. Pour le bénéfice de ceux
qui n'ont jamais vendu ces lignes,
nous devons faire remarquer que nous
représentons ces deux marques en
Amérique et sommes en position de
remplir les commandes dans 'ordre
de leur réception, depuis ce jour
jusqu’a nouvel avis.

Si vous n'étes pas sur la liste des
clients i visiter, écrivez-nous un mot,
y €t votrc nom sera enregistré sans
délai,

LA COMPAGNIE PAQUET, umiree. QUEBEC
Branches a Vancouver, Winnipeg, Toronto, Montréal, Ottawa et St. John, N.B.

—
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LE TRANSPORT DU FRET PAR LES
CHARS URBAINS

e |;\(-s--mu||\_- du Boar 1
Commerce ©1
I'Associa

Une réuanion de
of Trade, dela Chambre de
de la Montréal de
tion des Manufacturiers Canadiens
lien meveredi dernier, dans le but de dis
du transport des ma’
Chars

Section de
a e

la question
la Compagnie

outer
chandises par des
Montréal

résultat de la discussion, une
résolution en faveur de mesure @&
oté adoptée et une recommandation gera,
en conséquence adressée au Consell de
la Cité volel le texte de la résolution:

Cotte assemblée, composée de repré-
sentants du Montreal Board of Tra de, de
1a Chambre de Commerce et de 1' Assocla
des Manufacturiers Canadiens (8e¢

Urbains d¢
Comme
cette

ton
tion d¢ Montréal) recommande au Con
sefl de la Cité de Montréal d accorder &

Railway Co I'autori-
des marchandises
pourvu que

1a Montreal Street
transporter
de Montréal,

sution d¢
dans la Cité

golent prises des dispositions satisfaisan-
{eg et pourvu que le service ordinaire des
yoyageurs des Chars Uroains n'en soit

pouivu également
nint de vue

nt géné i retardé et
que les intéréts de Ja Cité au
du revenn solent .v.nnn-gun\és

Btajent présents a la réunion:

MM. Wn Canldwell (an fantenil); A
gmart, A. H Rrittain, D, Cameron, re
1" Association des Manufactu
adiens; MM. Farquhar Robert-
Ayer et Geo. Hadrill, repré
Board of Trade MM. Armand
1. Joubert Alex. Prudhomme,
p. €. Lariviere F. Bourbonniére, repré-
gentant la Chambre de Commerce

(ette guestion du transport du fret par
la Compagnie des Chars Urbains a éré
gounlevée depuis quelque temps déja et 1
ot A espérer que le Consell Municipal lui
donnera sans retard une solution favora
conditions indiquées par la
résolution  de la réunion des hommes
daffaires citée plus haut.
en effet, pas de temps & per
une décision—< ar, dans

présentant

riers Ca
son, A. A
gentant ¢

Chaput, 8

ple dans les

1wy a,
dre pour prendre
troig mols au plus, les importations d'an
tomne et les exportations durant les der-
niéres semaines de la pavigation fluviale
des moyens de charroyage au-

puissants que cenx mis actuell

exigeront

trement
ala disposition du commerce; 1
dtre une legon.

ment
périence du passé doit

——

FORTE RECOLTE DE JUTE

D'aprés I'estimation pr«‘-\\n\..u\rp dn
Lm\\vnu-mvn! indien, on g'attend pour
1907 A une récolte de jute de 10,000,000

de halles, Clest la plus forte récolte qui

ait jamals &6 obtenne; elle est en aug:
marquée sur celle de l'anné=
derniére et le chiffre indiqué se rapppo-

che d'une manfere n-nnu'q\mhlv de celul

mentation

I
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qui avait ée previ, ilya quelque temps
qui prédisaient une

cent. la sw

par des particuliers,

augmentation de 10 pour

face cultivée en jute est de 3809500
acres; en 1906 elle 6tait de : 523,000
acres, et le rendement & oté de 9,200

badle Lo rapport final qui paraiira ea

pe diminuera pas le nombre
il 'angmentera plu
New York Journal ot

septembre
des balles, eroiton,
1oL Jégérement, ait
Commerce”.

les acheteurs pensent naturellemen!
3 cette forte récolte diminuera les
prix Cela n'est pas forcé. l/année der-
nidre en effet, quand les premiers esth
més officiels furent publiés, indiguant
une uugm»mn\\un de plus de pour
cent sur la récolte de 1905, les acheteurs
s attendalent A une réduction des prix ;
mais c'est V'inverse qui se prmlu\sh. les
prix montérent d'une maniére soutenue
oL se maintinrent fermes jusquau déclin
qui s'est produit récemment

On ne s'attend & aucune activité inm?
burlay

Gue

100

Jes consommateurs de
jours,

diate,
attendront quelques
pour observer la tendance du
Cependant indifférence des acheteurs ne
longtemps, les stocks
Un des plus

ocar
pense-t-on.
marché

continuera
étant bas dans tout le pays.
grands consommateurs de burlap de I'A
mérigue du Nord n'en a pas acheté une
seule verge pendant les deux derniers
n.ois, et cette maison, ainsi que heancou )
commencer achats
on pense que
le marché

pas

d'antres, devra S8
dans trés peu de

contribuera A

temps;
cela raffermir
local.

la qu;unhé

peut

disponible de jute an
pas estimée en €

s on a conflance quelle est

clen ne fure

moment; mé
Q'une certaine importance, de sorte que
Jes conditions qui existaient l'année der
nidre, 1906 apparut, ne
B renouvelleront A cette époque,
la récolte 1905 avait compleétement Ais
paru avant que la nouvelle récolte it
préte & stre livrée aux manufactures.

La consommation du jute augmente
énormément chaque année. Son utilisa-
dans 1'Inde prend constamment de
plus grandes pmlmnlnnn ot est mainte-
nant plug considérable que gon utilisa-
tion dans le monde entier, en dehors de
I'inde, des Straits Settlements et autr
contrées @ djacentes Quarante g ands éta
blissements gont oecC upés en ce moment
a tisser le jute et cette industrie aug-
année.

quand la récolte
pas.

tion

8

mente d'année en

OCKS D'AUTOMNE

L'ACHAT DES 8

La question de l'achat des stocks d'au-
tomne se présente maintenant & l'esprit
au marchand et la solution heureuse de
cette question dépend de sa préparation,
dit “General Merchant Review", - Cette
question des achats w'offre pas de aiffi-
cultés quand I'acheteur s'est formé une

idée des besoins peels el esl alors pret
A faive un choix dans ce que le marché

Quand un homme ache'a pour
deux <|¢purlenwnln, 0
décld sment plus facile que
Jorsqu'il doit goccuper dune ligne
tiere depuis les épingles jusqu'anx tapis

|4 seul moyen a employer pour otr>
glir d'acheter tous les articles nécessal
ves consiste & prendre note de ce dont
1¢ magasin a pesoin. 11 est ]urnlmhlemon!
peu d’hommes qui se rendent au marché
sans se munir de notes de ce genre
mais 11 est certain qu'une ponne portion
des acheteurs partent avec des listes in-
ot s'apergoivent invariable
ment A leur retour qu'ils ont oublié un
certain nombre d'arﬁr‘len.d'm\nk‘vus\h
d envoyer des ordres par lettres.

On oublie toujours quelque chose mB-
me quand on exerce la plus grande at-
tention; mais on éprouve beaucoup de
tigfaction quand on a laissé le moins
marge aux oublis.

Iui offre

un seul on pour
thche est
en

compldtes

possible de
Nattendez pas d'étre & 1a vellle d¢

tre départ pour dresser une liste ¢

ticles dont le magasin @ pesoin el nes

de faire toute cette liste le
Faites faire par tous les

listes des marchandises

magasin  est A

saYye?
vous-méme

pas

employés des
dont ils savent que le
court ainsi que de celles qui, A'aprds eux
devralent étre en stock.

11 ne s'en suit pas uk‘usmnh‘(-mum que
vous deviez {nscrire ou acheter tous ces
articles; mais c'est un moyen qui fait
16f1échir tous les employés du magasin A
12 maniére dont lls peuvent se rendre
(rés utiles; o'est aussi un trés bon moyen
pour déconvrir les meillenrs employés,
ceux qui ont le plus & coeur les intérdts
an magasin.

Les petites choses sont celles qui de-
mapdent le plus de soln et sl des listes
gont pas établies avec peancoup d'ex-
actitude, i1y aura glirement des manque-
ments dans le stock, quand les mar
chandises arriveront. 4

Les longues distances & parcourir et
le temps exigé pour se rendre au mar hé
empéchent beauncoup de mlm‘hum\s Jde
faire de nombreux voyages, SOus prétex-
te que ces voyages gont trop dispendieux
et trop longs. Bien que la question des
dépenses doive étre considérée avec soin,
i y a des occasions on la trop grande
&conomie équivaut A une perte trop
yoyage au marché est une
Les 1rals de voyages
ont été tellement réduits grice aux ex:
cursions de commercants qu'un mar-
¢hand peut maintenant faire deux voOy-
ages pour un qu'il faisait autrefois.

grande; le
de ces occasions.

Le voyage par Jul-méme est une petite
affaire. Vous savez que, dans chaque
communauté, il ya des hommes qui ne
lisent jamals un urnal, qui n'assistent
jamais & une conférence, mais se fient

A ce que leur racontent leurs volisins et
quelques voyageurs pour

acquérir une
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« « Renommees « «

JOHN C. GREEN & CO., Linited

230, rue McGill, MONTREAL

D

Nous désirons faire savoir & nos nombreux clients de Montréal et de
la Province de Québec que nous nous sommes assuré un magasin, beau et
plein ne facilités, au coin des rues McGill et Notre-Dame. IL'entrée de ce
magasin est située 230 rue McGill, Montréal. Nous y avons ouvert une
succursale, sous la direction de Mr. W. A. Rein.  Nos clients verront que
notre stock a Montréal est absolument au complet sous le rapport des
nouveautés dans chaque département, et ces départements seront tenus A
la hauteur durant toute la saison; des expéditions hebdomadaires de nou-
veautés seront faites au fur et & mesure qu'elles apparaitront sur les marchés
de Paris et de New-York.

Nous invitons les modistes & examiner notre étalage de chapeaux mo-
deles, pendant la semaine d'ouverture qui com-
mencera le 2 Septembre. Les stocks seront
complets a partir du 20 Aoft,

Les Plumes Gainsborough sont vendues une
dans une boite. Toujours regues en bon état.

——————

JOHN C. GREEN & COC., Limited

230, rue McGill, MONTREAL.
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VAgUe connaissanc de ve qui se pass
dans e monde. Vous savez anssi g lie

influence ces hommes ont dans la com

punaute
Le marchand qui ne va pas au march

est. sons le rapporl de Ja connalssant

dans le méme Cas qu

lire les journaux

des marchandises
I'homme qui refuse 46

1

commerciaux ¢t

fassent d¢

Blen qw & journaux

leg voyageurs de commerce

informer de
il manque des con
réels qui com
et les incer

Jenr mieux powr ce qul

passe sur le marché
naissances et du contact
pldtent ces rense ignements
titudes disparalsse nt quand un homme se

trouve en des marchandises et

présence
vendent

an marché le renseigne

de ceux qui les
Chagie
maniere

VoY age
le spectre des
dépenses digparait comme un brouillard
N cas d'un homme qui

fait de

d une précieuse et

us connaissons le

fréquents VOYages an marché et

gui peut et pris comme un hon exem

ple par le marchand p(-m'-ml
dans le commerce

mais il n'a

Cet homme débuta
avee un capital raisonnable,
vait pas les reing assez solides pour ne
er de la maniére la plus pra
était & 300
milles du marché; mais il «
ent idée qu'aprés deux ou trois
pourraient Jui payer es

pas pro
dente.  Son établissement

environ

voya
ges, ses achats
ce qui arriva

rarement I'idée de faire
mais 11 espére toujours

fiais et c'esl

n part avec
de forts achats,
la main sur plusieurs bons arti
Jes profits qu'il en tirera cou-

mettre
cles dont
vriront plus que ses dépenses.

Pendant les
commergant a fait
jamals manqué de faire plus

cing ou SiX
des voyages an mar

ans que ce
ché, il na
frais ¢ les petits lots de mar
chandises qu'il a Jliquidés & un certain
ponnes occaslons qu'il a

prix on par les
trouvées d'arti

8 que n avalent pas ses
rivaux

Son magasin a toujours un air de fral-
cheur, aux mnouvelles
marchandises qu fl v met an fur et a me
sure de leur arrivée sur le marché. Nous
connalssons un autre commergant qui va
six folg par an an marché distant de Hon
milles; cet déclare parfaite-
ont doublé
ame. L'an-
il trouva, le matin méme
un lot de mar
admirable-
clientdle. Ces
devaient lui permettre de
défrayer
yoyages pendant un an

engageant, grace

homme se

ment satisfait, ses affaires

depuis qu'il

opté ce sy

née dernidre
de son arrivée an marché
chandises  qui convenaient
ment
marchandises
gagner

aux besoins de sa

assez  pour toutes ses
depenses e

Vous savez ce qu'il en est d'un client
qui entre dans votre magasgin; il achdte
un grand nombre d'artiele parce qu'il
peut faire nne sélection dans des lignes
teniez

vous trou-

qu'il ne savait pas que Vous
Quand vous allez an marché,
vez bheaucoup A'articles que vous igno

riez ou dont vous n'apprécilez pas la va-

TISSUS ET NOUVEAUTES

Jeur avant de les avolr vus dans des

salles de vente

Bien guon ne profite pas tonjours des

occasions que l'on rencontre, la valeur

de voyageurs fréquents an marché se fall
I'apparence g€

voir dans la conduite et

nérales de vos affaires
D'habitude le marchand, dans une pe

tite ville, est trop timide dans ses ac hats

on plutdt a des idées
ces quant aux mare handises qu'il achete
1! est le meillenr juge, & coup sir, de ce
qu'il achete; fait
raisonnement qu'il peut tenir des
cles différents des marchandises en as
ni qu'il peut aungmenter
tient 4%

trop conservatri

pas ¢
artl

mais 1l ne 8¢

mande courant¢
profitablement les lignes qu'il
ja

Ce sont les articles nouveaux et at
trayants qui engagent le client & se dé
partir du gurplus d argent
et les nombreux objets de luxe que
voit dans les ménages anjourd hul n'an
rajent pas 6té achetés, sl chaque mar
chand s'était contenté de tenir les objets
de réelle nécessité, de erainte de mettre

qu'il posséde
I'on

en stock quelque chose qui ne se ven
drait pas.

@l y a jamais
détaillant a pn ajouter des
marchandises & son
maintenant, et les 0c¢

surplus d'argent qui s¢

en une époque ol le
lignes de
bien
wsions d'obtenir 12

stock, c'est

trouve dans 'a

poche du public n'ont jamais éé mell
leures.

Un homme nhe gudre prédire sl
tout ce gui parait de nouv

peut

an sur le mar-

¢hé se vendra ou non; souvent les mar
chandises qui lui plaisent le moins

clients achdtent le

sont
celles que les plus
rupidement

————

LES VALEURS MINIERES

Nous avons A plusieurs reprises mis

nos lecteurs en garde contre 1a spécula-
tion sur les valeurs minidres.

Aun moment surtout on, dans la région

de Cobalt, il se formait des Compagnies
nombre pour I'exploitation de ter
miniers, nous avons fait observer
sinon la
n'offriraient jamais que an

sans
rains
que

Compagni

heauncoup, plupart de ces

vent en guise de dividendes & leurs ac
tionnaires

Les événements ne nous ont gque tron
donné raison. Beaucoup de ces compa
gnieg n'ont pas encore payé et ne paie
ront jamals un sou de dividende, {1 est
méme de ces Compagnies qui n'existent
plus que de nom ot dont le sidge social et
le bureau de direction sont introuvables

NNya évidemment des Compagnies sé-
rleuses, exploitant Jeurs propriétés et
payant de beaux, de forts peaux dividen-
des A leurs actionnaires, mais elles sont
l'exception. 11 ne faut pas croire, cepen-
dant, qu'elles ne font courir ancun ris
que A leurs actionnaires. Ceux qui, par
exemple, ont pay $34 les actions de la

Nipissing oh pourralent dire quelque

les réaliser

chose, puisque g'ilg devalent

aujourd’hul, ils ne pourraient en tiver
guenviron = Une autre Compagnie
miniere également réputée  pout la rl

Trethewey, a vu

considérable

chesse de ses claims,

I valeur de ses actions
dans ces dernlers temps et
d'autres qui se

identiques.

ment réduite

pous pourrions en citer
trouvent dans des conditions

Du moment ol les meilleures valeurs
minigres sont sujettes A des fluctuations
anssi prononcees, est-l bien prudent pour
un commercant de distraire de son com-

merce ses fonds liguides pour les aven

turer dans des spéculations toujours ha-

sardeuses? La question comporte sa ré

ponse
Nous

n‘analysons raisons

justifier les

pag el les
hausses ot
accentuées sur les va-
s que sur les autres valeurs
mises en avant ne
constatons

invoquées pour

les baisses plus

Jeurs min

en général, Celles
toujours

Iélément de jeu est plus

somt réelles;
gimplement qu
grand dans leg valeurs miniéres que dans

autres,

pas

les autres et que, plus que les

elles sont manipulées par des faiseurs
suns scrupule
Les

nous ne saurions
répéter, trouveront toujours plus

Jeurs fonds dispo-

commercants

de profit & en ployer
dans leur propre commerce pour
leur chiffre d'affaires qu'd
se lancer dans des spéculations tentantes,

nibles
augmenter

il est vrai, & 1a lecture des prospectus
des Compagnies miniéres, mais plus ha
surdeuses encore

Un bon tiens, a dit La Fontaine, vaut

micux que tu l'auras.

P

La Debenhams (Canada) Ltd, vient de
socevoir ses importations de chapeaax
d'automne ot d'hiver

Ces messieurs exposent une superbe
collection des modéles les plus exclusifs
de Paris et de New-York, ainsi que l'as
sortiment le plus complet de garnitures,
plumes, fleurs, rubans, ornements les plus
nouveanx, épingles i chapeaux, boas de
plumes d'aatruche, en blane, noir et cou-
lenr naturelle.

Dans les tulles, la maison Debenhams
a un assortiment trés complet des dernié-
res nouveautés en blane, noir et conleurs
A la mode; le stock de soleries unies et
de fantaisie, taffetas en simple et double
largeur, n'est pas moins complet Le
choix des étoffes & robes est aussi trés
and, ainsi ‘que celui de vétements tout
faits tels que foarrures, manteaux, blou
ses, jupons, robes d'enfants et lingerie de
dames.

La maison Debenhams (Canada) Titd,
aura une exposition compldte de chapeaux
des modéles parisiens Jes plus exclusifs
ot 11 sera intéressant pour les modistes
de §'y rendre.

L'annonce représente la vapeur qul
actionne la machinerle, montez la va
peur. La publicité est le lubrifiant des
affalres, ne ménagez pa I"hulle. La pu
blicité est lo révell-matin des affaires,
sonnez le révell.
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'MODES EN GROS|

Notre Grande Exposition

Modeles de la Saison

AURA LIEU:

a Montreal, a Quebec,
112 rue St-Pierre, 47 rue St=Joseph,

&
O
&
g
:
o
S
Lo
g
le 2 Septembre | le 9 Septembre e
4
%
g
O
)

les jours suivants, les jours suivants.

M. Louis Decelles. M. Jean-B. Lemieux.

Yr<= Le Commerce y est cordialement invité. =y

The D. McCALL CO., Limited

TORONTO.

Montréal, Queébec, Ottawa, Winnipeg.
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1
CHAPEAUX PARISIENS

Chapean 19.—Moddle de Lewis
Paris, ¢
pleureur

Maryland

page
forme sau

sur nonvell

de

CHTCASSt

n

La sole est la nuance Ay

pelée et la dont le

dimensions sont donnees peut étre fali

est haute el U

avant et

en bougran. la calotte

clinée Le bord est relevé en
retombe en arriere en forme de champt
goon

Pour couper la 80l il vaut mieux con
per 4 abord un patron en papler g'ajus
tant sur la carcasse Places le milien du
devant dn patron sur un biais de soie
allonez 112 pouce tout autour pour i€
rempli, ainsl qu'an tour de téte

Coupez dans une doublure ou du cam
bric une couverture gemblable pour la
carcasse, qul devralt d'abord étre con
verte de cette doublure. On peut la col
ler ou la coudre sur la carcasse les
herds devraient étre taillés et mon 7

Fixez le bord avec un

pliés en dessous

Lande coupée en biais de la doublureé

le revers et coupez 16
la CcATCAsSe;
ant uniment le ma
amenant le surplus

Ajustez ensuite
jusguan bord de convrez ¢
gsus du bord en étir

et en ¥

e
teriel en place
da par-<lessus le
fixé d'arridre
de

pord, oft il est
un Un rempll
rs en biais large de 112 pouce
velours larg?

largeur

par point

velon

fait avee une bande de

de presque 2 1-2 pouces, AVes pords tour

nés en (essous Comme la CArcasse est

grande, c¢ rempli est stendn et cousu en

place par un point d'arriére

Aprds avolr couvert la calotie de 'a
doublure, on ajuste Je bandean + han
deau étroit et incliné forme le tour \¢
téte convenable, étant Jégerement pin
large en arridre. On convre esnuite d¢
sole la calotte. 1« pandean est couvert
avee du velours et entouré de malines
assortie pour la couleur A celle du cha
peau ou des cheveux

La longue plume retombante, nuand

ajustée &

de teintes phles et foncées est
droite et en arriére prés de la nalssance
du bord et court sur Ja passe jusquen

arridre du chapeau Un beau noeud e
ruban glacé lui sert de monture,

Dimensions de la carcasse:

Bord, avant B pouces
“ arriere %
“  cbté droit 1 2
. coté gauche G
Calotte, hanteur %
circonférence & la base 3
o ' an gommet .17
¥ 8
Chapean, page 14 —Moddle de Lewia
Pails. Ce chapean est Couve 1t de soic
comme le chapean précédent. On choistt

Le bord du
d'un rempli
3-4 pouce, fait d'un

une nunance douce de violet

chapean counvert est bordé

do velours large (e
bande large de 13 pouce

TISSUS BT NOT TVEAUTES

Un bandeau reldve le chapeat < n avant par un bandeau incline ol le bord est e
Une plume d autruche algretiec est. mon ové en avant et fixé€ A la calotte. LA un
tée en avant avec une Tos teg de coques gros pompon  sert de monture A une
e ruban de satin Pe la malines bhrund touffe de plumes de eoq qui retombent
enveloppe le ban lean en arriére du coté gand he.

Dimensions de la can + Dimensions de la carcasse
Bord, avanl 21 ponce Iord, avant 414 pounces

arridre 6 arriére 1 o
cotés 6 coté gauche 5%
Calotte, hauteur en avant 5 coLé droit 1
hauteur en arridre Calotte, Jonguenr 6%
circonférence & 1a hase. 25! Jargent % “
an sommet . 157 jandean, largeur an o nire 1%

Modéle de la mal

(Chapean en soie aved remp

Amazone

Iandean, longueur 10
jargenr au milien 1%
.
Chapeau, page 16.—Chapean convert
dc¢ taffetas noir et bordé d'un rempli 4

velours grisv-ert piqué i la machine La

est d'aborl

carcas forme saule-pleurenr

couverte de canevas, puis dun taffets
d'excellente qualité coupé de manidre a
g'ajuster exactement et 4tiré sur la car-

as 1l est un rempli de biais
de 13 pouce,

Le chapeau est relevé

fixé par
fait d'une bande large de 1

pouces en avant

Paris
et Jongne

son Lewis

li de velours plame

longuenr

2 5 ¢
C

en feultre

Chapean 18 e heau modéle est
falt

outenie

sl torme blane mon

une
par un pandeau long de 11 pon
de 1 pouce en avant Un pom
pon en taffetas glacé blane est plissé le
d'un bord. Ce 1
de la calotte apréds avoir été ar-
Une touffe de plumes de

ces el large

ong ruban € amené
antour
yangé en plis
n pompon retombe

a

coq Wanches partant ¢

par-ressus les cheveux en arriére et

gauche.
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Geo. H. HEES, SON & CO.
Toronto, SRS Montreal,
82 rue Bay NOS MANUFACTURES A TORONTO ot

e

IS
o P /
MANUFACTURIERS DE

Stores rowr Chagssis

“Poles” de Rideaux Draperies

Rideaux Bobbinet Soieries, Burlaps

Panneaux m Dentelle pour Portes | Tentures

Dessus de Meubles Peluches

Rideaux Tapestry Velours

Rideanx Chenille Fournitures pour Tapissiers
Dessus de Tables Quincaillerie pour Tapissiers.

RIDEAUX DE DENTELLE

Nous faisons une spécialité de Rideaux de Dentelle, tant de notre propre fabrication qu'importés.
Prix de 25 cents la paire 3 $26.00 la paire.
N.B.—Ayez sous la main nos nouveaux Catalogues et Livres de Couleurs. Yes Ordres par la MALLE

recoivent une prompte attention,

N mmee e mans(1€0. H. Hees, Son & Co.

au détaillant. ) LIMITED
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LA MODE POUR LES COSTUMES
D'AUTOMNE

automne sera

1l n'est pas doutenx que
une saison splendide pour 1 dentell
dit “Commereial Bulletin Les blouse
et les paletols, ¢ particuller geront ov
nés de dentelle s allovers seront 1res
employées non seulement dans la con

fection de blouses compldtes, mais ausst
pour les empidcements Les es
dentelles ont en ande vogue, les
biouses, les costumes et les paletots 8
ront garnis d'inse rtions

La note la plus nouvelle dans la ligne
des elles pour l'antomne est U'intro

d'effets métalliques les fils étant

du dessin, avec

duetion
comme partie

faconn

Jong point de broderie employé dans les

ornements orientaux en métal, Ces gi
nitures en métal se verront
ment dans des festons de points A'Irlan
de et de Venise, mals il ¥y en aura aussi
dans d'autres effets, ainsi que SW les
filets La coloration paon, qui promet
d'étre un facteur si important dans les
puances  pour I'automne, est assez em
ployée pour ces effets métalliques, cetle
des tons

coloration ne faisant pas parti¢

principanx, mais introdunite simple ment

pour adouncir ces tons
On verra aussi un pen de soi¢ de con
Jeur sur queiques dentelles et, 1a encore

de nouvelles ldées apparaitront dans les

couleurs., Ces dentelles hrodées de sol

et d'ornements  mé talliques  ne

vétement
elles

paturellement qu'anx

queront
de la plus hante
plutot dispe ndieuses

idée nouvelle
ble en automne est 'em

qualité, car gont

Une auntre qui aura un

succes consl

dentelles soutachées, qui appa

ploi de

raissent prind ipalement en combinaison

aux types de den

on les voit mélangées
telles populaires, te lles que le point d'lr
lande, le point de Venise et autres den
telles du méme genre

Les dentelles en gole noire se feranl

remarquer, cet automne principalement

dans les genres filet, et d'antres “net

seront employés plus ou moins
Malgré les efforts des marchands ¢

détourner la

gros et deg détaillants ponr
demande vers des types offrant plus d
profit, le col brodé continne A étre un

facteur important de la situation et doit

atre considéré sérieusement Il n'y a
aucun donte an sujet des écharpes, cette
saison; elles permettent  de  faire de

beaux profits

Beaucoup de moddles nouveaux en il
dlum et
y a une
feeturiers de confections
garnitures en braid anx

autres braids sont produits et i

part des manu
les
remplis qui oni

tendance de
A substituer

en un si grand usage le printemps der
nier. Le caractére distinetif de toutes
les garnitures est l'effet lourd. Tout in
digue qu'il sera fait un usage conside

TIRSUR ET NOUVEAUTES

v le garnitures noires, et un i grand
sombre d'étoffes A robes pour Tantomné
nt mélangées de noir et ont une teint

indécise que les pitures noives leur

conviennent et sont ¢n harmonie avec(

teintes

Les perspectives du commeree du volls
pour l'automne sont excellentes, D'ur
maniere générale s affaires porteront

les articles de convention of

a confiance

plutdt sur

commerce aux articles o

dinaires platdt gu'anx nonve antés

Modéle de 1a malson Lewhs,

Chapean en violette,

nouveauté

80«

TISSU DE PAPIER
I'inventenr
Herr

Clest A l'ingéniosité de
manufacturier
Emil Claviez, qui est due 1a production
d'un papier et d'un fil appelé “Xylolin
dans 2

Saxon bien connu,

a 6té employé avec succes
d'un grand ne

dit The Commercial’
L'utilisation de la fibre de
nonvelle ¢
du nonveau maté

qui
manufacture
textiles,

mbre de tis

sus

bois A& papier

de cette manidre pratique, ct

I'extréme bon mard

riel relativeme

A d'autres fils mainte-

o, constituent un progres <

découverte
est le
et d'expériences qui
le développement i

Cette n'est pas

qud
résultat logique
duré

lue an hasard, elle

et ont

Apros
qui a aboutl & la produc
A tous les
fil de pa
toutes les

les années
1l de
d'une

la théorie

tion matiére convenant

usages de l'industrie textile, le

ou serré, dans

pler, filé lache
a 6té tissé pour en faire tous

oté

épaisseurs

es tisssu convenables; i a goumis

& de nombreuses épreuves et Vinvention

Paris

garni d'une plume d'antrche

a finalement remporté un succeds com
Le fil de papler a des propri

comme

mercial.
tés extraordinaires de durée, et
ylement pas encore détermi-

on n'a
né l'étendue complite de son utilité, il y
a tont lieu de penser qu'il se prétera A
A découvrir

prol

dantres emplois qu'il reste

Méthodes de manufacture

vlor

11 faut bien comprendre que la
lin
de papier, qui peut étre tis
faire toute espéce de tissu. Bien que de

une fibre de bois filée en un fil

pour en
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Vous Devriez Connaitre King

Le Roi des Cotonnades.

Si vous connaissiez Kingcot, vous le mettriez en
stock. Si vous l'aviez en stock, vous vendriez
davantage de cotonnades. Car vos clients ap-
précieraient la qualité meilleure du coton, les
dessins plus beaux, étant donné surtout qu'ils

ne coutent pas plus que les sortes ordinaires.

Demandez au premier voyageur d'une bonne
maison que vous verrez, de vous montrer des
échantillons de nos lignes. Nous savons que
vous en serez satisfait—vos clients le seront
aussi

Voici les lignes Kingcot:

Ginghams, Shirtings,
Etoffes a Robes, Oxfords,

Ginghams pour Tabliers, Denims,

Saxonys, Calateas,
Flanellettes, Tissus a Matelas,
Domets, Tissus s Tentes, Cotonnades.

KINGCOT.

cot
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ju méme matidre que le papier, xylo
Hn" n'est pas employée en feunilles CH]
pature ne ressemble of vien & celle du
papler maché ou de touls autre substan
ce pouvant étre MOuleC on coupée en
bloes, Clest essentiellement w fil, qu'or
emploie exclusivement au ti 14

métiers employés dans i manufacture d

Ia plupart des texitles n'ont & besoin
@'une construction spéelale pour le s
sage k te matiere bien qul faille
lenr faire subir quelqut egeres modifi
cutlons pour rendre plus faclic la mani
pulation du f Un métier & tapls ou un
métier de 1 toute autre espe
nouveau fi Un métl

pent ¢ mployer

employé an tissage des pidees de toile on

de coton & mailles serrees ou laches peut

facilement travailler le fil de papiel 1
a plus fine. Ce fil n'est pas
<1 surface n'est pas rude, 11w

rétrécit ul In étire dune manierc L

préciable Avant certaines qualités d

lasticité, il ne peut pas &tre facilement

sorasé ou Gehaneré comme le papler

I'humidité n'a aneun offet sur i, Clest
un succédané utile du eoton du jute, de
la toile ¢t méme de la S0k Blanchi K«
fil xylolin a une Wancheur de nel ol

au premier abord, on ne it opas I

tinguer du coton. On peut Je tisser A

maniere & obtenir un produit resse mhlant

A de la toile homespun 1l réunit le
ponmes qualités du coton et de la toil
son prix est un ti le celul du coton !
un dixidme de ceind de la tolle
Teinture
st un fil de papler, on peut e tein
dre plus facilement ex puances  délica

tes, dout le nombre de bheancouth
eclui des couleurs que le coton ou la sol
gont susceptibles de wre et davanta

encore celui des cot de la toile. L
procédé employé pour teindre & nouvean

fil est hreveté et semble étre & parfait
au'aneune conleur, & partir des nNUances
jos plus délicates jusquanx teintes 1
plus riche n'est affectée par une fort
umiere s mannfacturier désire com
piner le fil de papier a d'autres matieres
pour compenser le hon marché de 1a non
velle substance pent le faire facile
ment. La cellulose, telle que ©¢ @ du pa
pler & jonrnanx, entre pouw o5 pour cent
dans le nouvean fil et le coton, pour
pour cent; mals ce coton est nature
ment soumis A un traitement entidre
ment nouvenu avant détre filé. Les ma
tares premidres sont done trés pei coft
teuses CcoOMPArees y d'autres fibres Ve
égtales, et cela senl donnera an xylolin
gne place permanente sur le mar hé des
textiles

Déja des mannfactures sol wetivement
( s, on terre, en Bohéme et
‘ A 1a produetion de 6 fil de pa
pier. que les manufacturiers e produit
textileg achdtent pour Temployer dang

TISSUS ET N( YOVEAUTES

Jeurs filatures, Clest affaire & U'inventeu

de fonrnir le TH de papier et non pas de I
des

multitude

couvertures 4

faire, A l'exception

planchers, une d'articles pou

juits au moyen du fil xyio

vant étre pre

liu

Rugs et tapis

long

couvertures

e Poss

riches proprié

peut employer &

Jien qu

edent

elles conviennent au
tort les rugs d'Orient

on puisse

on les fabrigue

des tapis & dessins

Parmi les divers tissus ol id nouvel'c tiques et fineme nt
fibre a 6té le plus employés jusqu'a pr gont propres, frals
sent, on peut citer les Tugs et les tapis culidrement  aux
el. dans les manufactures de linventeur ot aux vérandas
on tisse en grandes quantites de maté Un autre forl
viel pour tapis; ces couvertures de plan papler est la manufacture

Forme nouvelle et grat iense

veloms vert mat et garnie d'n
{ée. avant des teintes noires
chers sont exportées aved gueeds  aux
Etats-Unis et ailleurs On trouve en

Amérigue que le fil de papier fort, tisse

de manidre d former de magnifiques des
sins, posséde ce rtaing avantages sur cer
taines catégories de couvertures de par
quets.  On pe ut produire ces articles en
foute Gpaisseur: TUgs, nates, tapis. s
«cont 6lastiques sous les pleds, ne rama

sont pas facilement la poussiére; on les

nettole facilement €n les hattant, on peut
aussi les laver sans crainte les en
dommager. N'étant pas du goit des mi
tos. cos insectes ne les mang nt pag. Les

de parquets en fil de
pas

maisons de

débonché

papier
naturellement les
Perse, mals
X usages auxquels on
leur laisser un poil
A présent A la fagon
maig artis
Ces tapls

incrusté

ouvragés
ot conviennent parti
campagnt

pour le il d¢

des soles, ol

en taffetas noir, bordée d¢
e helle plume de coq impor
vertes et iridescentes
emplace aviatageust ment le jute dis
pendienx, On a c pendant trouvé qu il
vulait mieux, dans la fabrication des
gacs, mélanger un fil de jute avec denx
fils de papier. La combinalson assure le
avantages du tissu “gunuy en jute €
Jégereté et le bon marché du papier de
bois. Tissé plus serr également fort, et
A moitié prix, il peut remplacer avanti
gensement le jute pour la fabrication des
sacs, Btant donné que la production du
jute est locale et que la de mande pour ce
textile angmente constammd nt, le tissn
ylolin, employé & Ta place an jute, ren
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dra plus on moins in iépendants du mar
ché avee les hauts prix qui régnent main

s ont

tenant, ceux qui jusqual employ
sacs en

andes quantités de tissu @
Le ti fait de xylolin ¢

ite semble

su A sacs

moins
fait

grande

woduction du  tssu

sant 1

eette combinaison utteint deja de

tions et on pense g dans un ave

proj
nit rapprochi jouvean tissn A sacs

ival formidable du jute en usag

sera un

maintenant dan monde entier

POUR COMBATTRE LES INCENDIES
DANS LES ATELIERS

14 mesure A prendre pout éteindr
déclare

i ddiaten qui - se

nt  manufacturi

dons W

(dministration

constituent

trop

souven grand nombr
cenx de construction

dappared
el

ont pas munis

\itomatiguement

0 ancienm
foneth un

app
le

s pompiers ne

lérable de ¢

portion cons
] I't . tuée dans des endroits ol

service de Peat

utfisants. Ces nts

sont pas établissem
ne peuvent compter en grande partie que
sources, ot il est

eux da

incen

¥ eurs propres re

"
capitale

d'une importand pout

un
contenu d'un
imméd

combattre
L

appliqué
d'ean
pe
d'assurance

yolr les moyen

ex

début

himique

die & son
tineteur
ou ¢

ment ou Jues seaux

i
dérable. 1

que
peuvent

empécher une perte

agents

1 pompiey parlent dun grand nombre
s auraient pu @tre

jeux qui

dincendies

cu sous la maind

#i on avait

e
flammes

empéchés
poyens ¢toun sonnel entraing, pou

combattre ¢ avant  qu'elle

p'alent pu gagner du ter ain
Une lor mal en

dit

gue exemption dun

mépris de ce mal
Quand un

depuis

souvent
A e

] gendri
The
ment

Iron

d'incendic long

n'a
n

que lexpérience d'antres

servi

temps et
gueunement

faire

A remuer le personn

danger

Iai comprendre que I

tonjours

{ et @
les mesures a prévolr pour
flammes
n
portant

existe
! combattre immédiatems nt les
étre négligées n'est

tie
de
mot

sont su a

un sean visi
Feu

fen senlement

: pas rare voir

bement le
usage en cas d¢
moiti¢

ou les mots “Pow

avec son

Gyvaporé on ayant 6t

e autre but par quel

contenu a
employé duans que

.
gest ainsi épargnéTla pein

her

également

quun qui
d'aller

laisg

Oon
e

destiné & étr

cher le Tean aillenrs
g vider les seaux

guble dont le contenu  est

jeté sur 'huile ou toute
tre éteinte

autre substance

l'ean

| ne ponvaut pas
ne sout pas inspectés

l'a

Les extincteurs
Les compagnies arance ont 1o
Jes ont

tater. (

ouvert sur cet état choses qu'e

de ce qu

souvent i con

personne na la responsabilité de veiller

TISSUS ET NOUVEAUTES

a lentretien des apparels Ce qui est
'affaire de tout le monde est général
went l'objet de peu de soins

Dans beaucoup d établissements mann
fucturiers, le département du feu des

devenu une importante insti
trés

ateliers est
tution. Cette organisation peut étre
consister en quelques hommes
e d'alar

et munis des appareils né

des exercices

simple et

justruits leurs devoirs en cas

ssalr

e
elle

réguliers aved

peut étre compliquée

les boyaux & ilncendie, les
appa

Dang certains

extincteurs ou autres

lien

pompes, les

reils, peuvent avoir

somme argent—cette somme ne st pas
forte, elle sert seulement & indiquer que
les services de ces hommes sont appré
clés. Chose étrange, ces systémes com

plets sont plus communs dans les gran

des villes o il y a de bons corps de pom
éloignés ol

distri

piers que dans les 8
les manufactures dolvent compter sur
Jours propres ressources en cas d'lncen
die, surtont quand le feu se déclare

c'est alors qu'une prompte action est trés

importante
Quand on co sidere les précautions qui

viennent d'8tre énumérées br jdvement, on

Chapeau en feutre blanc
A ganche Un gros pompon

| y a des dépar

établissements, 1
hommes
ce qu'ils égalent en ef
de

grands

les sont exercés

dont
jusqu

tements

avee soin

corps pompi
grande ville Des |
intervalles irréguliers plus ou
de exercer
Adé
ouvriers

ficacité pratique, le

mes sont

dnne
sonnées &

moins fréquents, maniére a

conditions réelles

hommes dans

Ces pom

ol un incendie se erait

qui travaillent

piers  sont

dans 1'établissement

salaire régulier lorsqu ils s'exercent et
on leur donne d’habitude un bonus une
on deux fois par an sous forme d'unc

ave

te cog blanches et molles garnissent ce

lls regoivent leurs

s'élargissant
de plumes

hord courbé
ruban blan<
modéle

et

de

voit que les établissements ol les cas
Mincendie ont été peu prévus mangue nt

tristement de préparation
Il nest pas difficile de prendre soia
de quelques détails simples. 11 est utile,
<l on ne fait rien de plus, de donner des
a quelque contremaitre on

instructions

vé ou A plusienrs d'entre eux, pour

emp!

g'occupent des seaux disposés en

et

qu'ils
solent
toujours pleing d'ean ou de Un
instructions et sur

voir & ce qul

g d'incendie
sable

homme qui a regu ces
lequel repose cetle 1 gponsabilité, man
quera rarement A son devoir. Une res
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L’Edification d'un Commerce de la
bonne maniere

Les fondations d'un édifice doivent étre d’aplomb sans quoi I'édifice ne
tiendra pas debout.

Il en est de méme dans I'édification d’un commerce,

La grandeur de I'édifiee que vous érigez dépend des fondations sur lesquelles
vous construisez.

Nous avons édifi¢ notre commerce sur des tissus auxquels on peut se fier,
sur une fabrication soignée et honnéte et des modeles parfaits. Voila pourquoi
tout marchand qui vend le

Sous = Vétement
Irrétrécissable

PEN-ANGLE

recueille la clientéle pour sous-vétements la meilleure et la plus profitable
de son district.

PEN-ANGLE peut satisfaire & toutes les idées de confort en sous-vétements
et épargner de 'argent & vos clients.

Les lignes comprennent tout ce qu'il y a de bon dans les Sous-Vétements
pour femmes, hommes et enfants.

B> Voyez nos lignes maintenant. <z

. Penmans KLimited. paris. Canada.
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ponsabilité  sem jJable devrait exist
d
d

Les instructions devralent étre a8se% eX

18 les établissements ofl de plus gra

mesures de précaution sont prises

plicites pour que tous les moyens dispo
nibles soient mis en oeuvre immédiate
ment, quand un incendie est découvert

LA PUBLICITE INTELLIGENTE

La publicité est le secret des affaires
C est le canal par lequel le vendeur av

rive & l'acheteur.
blicité est une chose essentielle.

('est pourguol la pu-

Elle

esl nécessaire dans toutes les branches
des affaires — industrielles et commer
clales, générales et locales.

Ilya cependant des commergants qui
faisalent autant d'affaires, il y a vingt
ans, qu'ils en font maintenant, et ces
hommes ont en horreur toute dépense
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v Seuls Agents au Canada pour la Marque Sphinx

Nouveautés pour Costumes de Dames
Nouveautés

Achetez “ Boianette” pour-usage
journalier

Achetez “ Botanette ' pour Costumes
de Toilette

Achetez “Botanette’ par économie
Achetez " Botanette” pour confort

Popeline CotonSoie--Coverts - Meltons Tapis —Carrés—Carpettes
Prélarts-—Linoléums— Couvertes— Laines

P. GARNFAU, FILS & CIE, - Québec

SALLE D’ECHANTILLONS SALLE D’ECHANTILLONS
MONTREAL VANCOUVER




que jamails.

comprenant :

Broadeloths
Vénitiens
Panamas
Soleils
Voiles
Serges
Taffetas
Sateens

Notre assortiment pour la
comprend_ra une variété plus grande et meilleure

Saison d’Automne

Nous offrons maintenant des échantillons de
tous les modeles et

effets les plus nouveaux,

Draps Edna
Rioffes Ardova poue Costumes
Ftoffes Bairasdale pour Costumes
Ktoffes Baccante pour Gostumes
Berkley
Kroona
Zenith
Henriettas

Tartans, fous les elans.

Greenshields Western Limited

[

N IR '(! E T
| : 1L

Y,
P iy

|

Greenshields & Go., Limited
VANGOUVER, G. fi.

WINNIPEG, Man.
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POl

PRIESTLEY

WEST OF ENGLAND

| Ad ¢ - .

Ne se Tachant pas

TEXTURE FORTE
SOUPLES A MANIER
LUSTRE PERMANENT

LIGNE COMPLETE DE NOIRS ET DE COULEURS.

GR[{MOHH‘! N o !lgﬁﬁf'{'[‘"]

\ ". 4 { |
Greenshields Western Limited IVIUIN | REAL Greenshields & Go., Limited
Winnipeg, Man. Vancouver, G, fi,




24 TISSUS ET NOUVEAUTES

I dans les journaux L'agent de publieit faire de la publicité et aprés tout, c'est 1ls essaient d'écrire une affiche de
i a toujours éte mal va d'eux pent-étie ce qui fait défaut & beaucoup cirque plutdt qu'une histoire courte, ex
) 8i ces marchands étudiaient la situa de personnes Une fols gu'on a commen- acte, de la proposition qu'ils ont & faira.
tion au point de vue d¢ racheteur, 13 c€ & faire des annonces dans les jour En outre beaucoup de commergants es-
g'apercevraient d¢ leur erreur . J'admets, ~naux on sapergoit que st une néces salent d'en dire trop au sujet de leurs
dit W. H. Myers dans Advertising gité payante Une publicité puissante affaires. Ils remplissent leurs annonces
World"”, qu'il arrive gouvent que la pu est une “simple histoire bien racontée”, d'un trop grand nombre de mots techni
blicité se traduise par une perte avant dans laquelle l'énergie n'est pas gaspil ques, Ils oublient qu'il y a des choses
de produire un gain La publicité repre lée en préliminaires; cette publicité ne A ne pas dire; ils oublient qu'il est fa
gente le temps des s8¢ mailles, de la plan vise pas 16cevolr, elle est fafte dans cile de tomber dans une ornidre étroite,

e 2

!

4] tation. Plus tard arrive le temps de la l'idée que tous les Jecteurs savent com dans la trivialité
' moisson et je crois fermement que prendre un langage simple. Bien gque Je connais des marchands qui, lorsque
l'argent dépensé en annonces n'est ja les phrases qui tirent I'oeil solent bonnes I'agent de publicité se présente, lui ré
mais perdu, si larticle annoncé est tel a employer, je crois que le langage sim pondent: “Publiez la méme annonce que

que représenté. ple et un style facile font partie des an- Pannée dernidre & pareille &pogue”.

La sollicitation personnelle n'est pas nonces qui produisent de Veffet, Clest Racontez ce que vous avez a dire com-
de la publicité, Le prospec tus est nuisi 1o senl genre d'annonces A considérer. me si vous parliez & votre client au comp-
ble, il erée du dédain, et sa distribution La plupart des gens se trompent en toir. Pour que votre annonce dise quel
est primitive, enfantine. congidérant la rédaction d'une annonce que chose, il faut qu'elle fasse parler le

11 faut de V'énergie pour commencer i comme une tache difficile. lecteur, Annoncez dans les journaux et
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DEPARTEMENT DES
SOIERIES.

Les assortiments dans ce département sont de la
derniére heure, des ordres ayant été placés avec
soin et de bonne heure. Vous y trouverez des
lignes qui eonviendront a votre clientéle.

Do01es de Couleu:

TAMALINES, LOUISINES, MESSALINES, PAILLETTE,
SATIN, CREPE DE CHINE, POPELINE, TAFFETAS,
TAFFETAS CHIFFON, SOIES DU JAPON.,

Noires

SATINS, DUCHESSE, MERVEILLEUX, SURAH, GROS
GRAIN, TAFFETAS, TAFFETAS CHIFFON, PEAU
DE SOIE, FAILLE, BENGALINE, ARMURE, PAILLET-
TE, MESSALINES, LUMINEUX, MOIRE, MOIRE
ANTIQUE. PEAU DE SOIE NOIRE ET TAFFETAS
CHIFFON DE BONNET.

Soleries de Fantaisie
CLAN TARTANS, ET TARTANS DE FANTAISIE.

AUTRES LIGNES DE FANTAISIE POUR COSTUMES
A CHEMISETTE.

GREENSHIELDS LIMITED
TR MONTREAL *=ima

DI

-)
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faitesde de telle sorte que les lecteurs
retiennent de vos annonces ¢¢ dont vous
désirez qu'ils pailent Voila le secret
d'une publicité intelligente

OUVERTURE DES MODES

d'automne 1
s mal

L'ouverture des modes
A hiver aura

gons de R1OS, le 2 septembre proc hain

liew dans les dive

LIGNES ACCESSOIRES PROFITABLES
POUR LES MODISTES

Tout ce qui tombe dans le filet du pé
cheur est de bonne prise, toutes les af-
faires que fait une modiste sont de bhon
commerce, dit “The Nustrated Milliner”.

81 tout n'est pas profit, ure partie au
moins rapporte des profits. La modiste
unjmml'hui ne néglige certainement pas
l'occasion A'augmenter un peu ges reve-
rus; aussi, en dehors de son stock régu
ler, elle pent parfois mettre en magasin

une bonne ligne accessoire avantageuse.

1 n'est pas A conselller paturellement
de faire de forts achats de lignes acces:
solres, mais un assortiment bien cholsi, un
étalage bien disposé et une légbre sclen
ce dans l'art de la vente feront faire des
amies anssi bien que des ventes

Une convenable

pom- tes

ligne accessoire trés
Jligne qui convient a
grands ou pe tits, m?

modistes,
tous les magasing
sins de grande ville, de petite ville on

I
de la campagne, ¢'est un assortiment de
peignes

La gloire de la femme, € est son cha
peau Personne ne peut le nier notre

o l'on fait des chapeaux d'un
golit exquis. Cependant la chevelure et
la manidre dont elle est arrangée font
ressortir paturellement la beauté. e
peigne est done arrivé A jouer un role
fmportant dans la tollette féminine. Pour
la grande tollette, le peigne t un objet
dart, garni de joyaux et dispendieux
Mais pour des ventes rapides dans un
une ligne moins dis
Des peignes A

époque

magasin de modes.
pend‘ense est préférable.
partir de cinquante cents jusqu'd des prix
ceux qui plaisent & 1n
fantalsie ordinaire, et fols qu'un
commerce est établi pour de articles de
cette catégorie, i1 est facile de se faire
une clientdle pour de meilleurs articles.

Certains fabricants de peignes en imi
tation d'écaille en offrent une grande va
riété a des prix modérés, 1ls ont T'appa-
rence de I'écaille véritable et sont pro-
duits en moddles dune variété infinie.
Teur prix de revient permet a la modiste
de les vendre & partir de cinquante cents

plus élevés sont
une

TISSUS ET NOUVEAUTES

jusqu'd deux dollars piéce, en faisant un
Lon profit.

8i vous vous décidez A mettre en ma
un stock de peignes, faites-en un
¢lalage. Mettez-en un petit nombre en
vitrine avee une jolie petite étiquette in
N'oubliez pas surtout

gasin

dipuant leur prix
I'étignette de prix

11 n'est pas & propos, pendant la sai
son, i vous avez une classe particuligr?
de clientes, de marquer le prix de vos
chapeaux, mais essayez cela pour les pei-
Vous verrez que beauncoup de fem-
mes qui viennent acheter des peignes
s'intéresseront 4 vos chapeaux, et quel-
ques paroles persuasives voas feront faire
une vente.

En out:e beaucoup de femmes qui, pour
une raison ou pour une sont
jamwals entrées dans votre magasin, pro
fiteront de l'occasion qui leur est offerte
de faire un petit achat et feront ainsi
connaissance avec VOus.

gres

autre, ne

Blles peuvent avoir pensé que vos prix
stajent trop élevés ou que votre clientdle
était trop exclusive et, tout en admirant
vos chapeaux en montre, elles n‘osailent
pas entrer pour g'informer des prix. Le
peigne dans la vitrine est I'appat avec le-
quel on attire de nouvelles clientes et
cela peut ére une bonne chose pendant
|1 salson morte, alors que les clientes
gont peu chaque dollar
oui entre dans la caisse est doublement
le bien venu

Une autre bonne ligne & tenir o8t un
stock de gants, en chevreau, en sole, en
1 de toutes les couleurs s'as

nombreuses, et

divers tis
sortissant & la nuance du costume et du

chapean. La conleur délicate mordorée
blen Delf aux
garts en sole et en tissu, et

et le peuvent s'assortir
bheancoup
de clientes seralent sans doute heureuses
A'acheter ces gants chez leur modiste
Il est d’habitude beaucoup plus agréable
d'acheter un bonnet dans un magasin
de modes tranquille, confortable, que dans
certains départements affairés de grands
magasins, et la modiste exerce une cer-
taine. influence sur sa clientdle.

Il ne serait done pas difficile, quand
vne cliente achdte un chapean, de lui con-
seiller 'achat d'une paire de gants.
prenez un stock prove-
d'un bon manufacturier. Procurez-
les nuances ordinai-

Comme essal
nant
vous naturellement

res, mals ne craignez pas les nuances
rouvelles.
Ces marchandises peuvent étre ven

dues méme A une épogque avancée de 'an-
ton ne, Ayez des grandeurs assorties dans
les nuances diverses.

Beancoup de modistes tiennent de ces
lignes acce ssoires et s'en trouvent bien.
Tout article voluminenx e ferait aucune-
ment l'affaire; mais de petits articles
comme les peignes ou les gants ne tien-
nent pas beaucop de place et gont toutA-
fait ce qui convient.

La marge de profit sur les gants est
aussl assez raisonnable et les ventes peu-
vent étre nombreuses et ee renouveler
souvent,

Elle se reproduiront glirement plus
souvent que les ventes de chapeaux pen-
dant la morte saison, car les gants s'u-
gent particulidgrement A lextrémité des
doigts et il est plus aisé d'acheter une
pouvelle paire de gants que de raccommo-
der les vieux. Ne cachez pas vos gants
sous un comptoir, montrez-les. Assortis-
sez les chapeaux en montre dans la vi-
trine avec des gants, ot faites un étalage
de ces gants dans leurs boltes.

Il peut étre bon d'indiquer le prix de
ces gants, bien qu'il faille pour cela pren-
dre en considération la clientdle, la lo-
calité, 'époque de l'année, ete.

Ces petits accessoires A votre stock ne
chasseront pas la clientdle; ils auront
l'effet contraire, fls attireront quantité
de nouvelles clientes.

Tenez toujours vos vitrines brillantes
et engageantes; faites sonvent des chan-
gements A l'étalage, faites un dispositif
d'une méme couleur de tempsdautre, c'est-
A-dire que tous les chapeaux, les orna-
ments, les plumes, les fleurs, etc., solent
dune méme couleur et de uuances vo
rides; changez méme les globes des lu-
midres électrigues pour qu'ils solent de
1a méme couleur que les articles en mon-
tre, et vous pouvez dtre sfre que que!
cues unes des clientes qui passent devant
votre porte, entreront dans votre maga-
sin.

I ¥y a d'autres maniéres d'angmenter
les recettes; mails essayez d'avord 128
moyens que nous venons d'indigquer. La
nodiste entreprenante A'anjourd’hui aun
principe qui lui est particulier: ne laisser
échapper aucune oc casion possible. Quani
y réfléchissez attentivement, vous
bon principe A

vous
trouvez que c'est un
mettre en pratique.

NUANCES POUR L'AUTOMNE ET
L'HIVER 1907

Le journal “IMustrated Milliner” donne
les indications suivantes pour les cou-
jeurs qui yraisemblablement seront por-
tées, la prochaine saison.

La couleur taupe sera le plus en fa-
veur pour l'automne et I'hiver. Elle sera
an premier rang aussi bien pour les étof-
fes A robes que pour les chapeaux et va-
rlera de la nuance “gun metal” la plus
foncée jusuq'd la teinte la plus claire de
la série des nuances taupe. Quand on
emploie la couleur taupe pour le corps
du chapeau, on y met en combinaison du
velours et des plumes couleur eaphir et
pourpre. En combinant du matériel on
des plumes de nuances saphir et npour-
on ohtient un effet particulier des

plus frappants.
Une variété de nuances brunes appe-
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Detements Marque JShield

POUR

DAMES
1
ENFANTS

AUTOMNE
1307

Styles Approuvés. Valeurs les meilleures.
Une grande augmentation d’affaires et des ordres de répétition rapides nous
indiquent que nos valeurs sont correctes,

DEPARTEMENT Ce département a regu notre attention spécinle et mous offrons l'as-
sortiment le plus complet au Canada de Confections pour enfants. Man-

DES teaux “Bearskin,” Coiffures, Manteaux et Robes de Baptéme, Robes pour
ARTICLES Jeunes Filles et Enfants, Flanellettes et articles blancs pour Jeunes
D'ENFANTS Filles et Enfants, en somme, toutes les lignes qui peuvent compléter

votre Département d'articles pour Enfants,

CONFECTIONS POUR DAMES

JUPES DE ROBES, JUPONS, LAWN, SOIE, LUSTRE, FLANELLE ET VELOURS.
CHEMISETTES : Blanc, Flanellette, Kimonas, Peignoirs, Voyez nos valeurs spéciales en Blouses de
Sateen et en Jupons de Sateen,

Nous travaillons a nos échantillons du Printemps et
nous les offrirons de bonne heure; nous promettons
que I'avance des prix n'affectera pas nos valeurs.

GREENSHIELDS LIMITED

GREENSHIELDS WESTERN LIMITED, GREENSHIELDS & GO., LIMITED,
Winnipeg, Man. MONTREA Vancouver, G.A.

Printemps
1908.
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ARCIANDISES SECHES

XML
P e

Comme d’habitude, nous avons uh splendide assortiment de
tous les lignes de saison. Chague Département de notre Magasin

est splendidement outillé pour satisfaire les demandes du
Commerce pour P"Automne el "Hiver
Remarquez ce que NOS VOyageurs ont & vous offrir en:

Cotonnades Articles rour Hommes
Tissus Lavables | ainages et Fourni-

Bimbeloterie tuies wour Tailleurs
Stqﬁ?s a Robes Articles de Tablette
oieries

Tapis et Fourni Vétements
tures «e Maisons Confectionnes

Nous pouvons exécuter les ordres promptement.

GREI \\H% % H\\IHD

(]reenshleld- Western Limited NCOQIN T Rk (. Gireenshields & Co. Limited
Winnipeg, Man. Vancouver, C.A.

|-
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VELOURS DE SOIE

NOIRS ET DE COULEUR.
VELOURS COUCHE NOIR ET DE COULEUR.

NOIRS ET DE COULEUR
AINSI QUE VELVETEENS DE FANTAISIE ET IMITA-

TIONS DE FOURRURES DE FANTAISIE POUR
MANTEAUX.

MALGKE DE FORTES AVANCES DANS CES LIGNES,
NOUS POUVONS EN DONNER UN GRAND NOMBRE
AUX ANCIENS PRIX.

GREENSHIELDS LIMITED
Greenshields Western Limited M O N T R E A L Grccns‘;l‘l’cnl‘t‘l:uvl:r'c%. k?mnm

Winnipeg, Man,
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jées Pompéi sera de mandée par la cii trente-denx séries de six
ectdle recherchée, plutdt que le brun culr ne, Les six premieres comprennent les foule de modeles différents, en plumets
de la saison derniére Une couwleur lus pruns; la seconde, les bleus fumés, appe pompons, aigreties elc ‘
trée des plus belles est appe lée couleny 1és nuances Se rpent; la troisiéms la co Les grandes ailes souples et molles se
Morocco et, de cetie couleur @ « e de ection des verts absinthe; la guatrieme porteront aussi
Pabricot rouge phle, est une série de nu les nuances violettes désignées sous ¢ De grands noeuds de rubans, principale
pnom de parme la cinguidme, les bleu ment en velours et taffetas pompadour
pales, abbayé la sixidme, les jaunes bru accompagnent joliment  ces garniture s
phtres, vieil or la septidme serie est de plumes
celle du bronze d'art, une magoilique Les tulles seront trés employes pon
collection de nUANCEs bronze; la huitieme log dessous de chapeaux, ils donnent
série comprend la couleur praline, nuau joli eftet flou an voisinage s cheveux
g d'améthyste Il y a vingt-quatre an Les fleurs ne sont pas abandonnées
tre séries de six nuances chacune cu portera beauvecup de roses, de leul
prun, le vert, le violet et améthyst lages et aussl de petites fleurs comme
érant les principales 1a violette et le géranium mais ces [leurs
L8 rube p'ont jamais eu une telle v ne seront pas couleur naturelle, mals
gue que maintenaut et, avec un march (eintes de manidre A assortir les con
i la hausse, il est pon de faire des achat leurs la mode, et les feuillages seron
de bonne heure On peut en dire autant lans mémes tons
de tous les Uissus de sole Ces couleurs A la mode sont I Cimier
La consommation des cocous, l'anné (bleu Glectrique verdatre), le violet €ve
derniére, a dépasse de plus de deux mil que, le brun Cockey qui tire sur le Ha
lions de kilog (4,400,000 livres) celle d¢ vane, le vert mousse, le taupe, l¢ vieux
l'année précédente On est stupéfait du rose. le vieux bleu, et
nombre de cocons employés par les ma On ne portera pas beaucoup d4'orne
nufacturiers francais seuls. Tous les

Chapeau de grande toilette

Modéle Parisien de la maison Debenhams

(Canada), Ltd.

Forme de velours noir avec envers fen
tre violet; garnie de yrsades et noeud
de ruban, gorge ¢ geon, violet et vert
fenoé; chou du méme ruban au rever dau
chapeau lendide plume d'antruch
(saule pleureur), nuancée vioiel t noir,
Mme Lespandin, Paris.
ances de tons « xtrémement ¢ hand fal
gant Immédiatement impression su les
yeux de persontie esthétigue

Une aut grie de hruns comprend i€
bruns acajon, gui varient de la riche nu
ance acajou la plus brillante jusqua la
puance la plus foneée, et comp ennent
les nuances que Ton peut volr dans le

bois d'acajon ayant metllear po Les

combinalsons que I'on peut faire avee d

garnitures de sorie brunes énumérées

gont simplement merveilien e len
variéte
Dans les uba ¢ ba glace

(shot) seront partienliérement popuia

res, Ces s changeants sont fait

dans toutes nuances d'une méme cou
leur; toute coulenr adoptée pour le corps

du chapean se mariera avec la nuance v

ruban

On en fait aussi en toute com inaison
de rouge et vert, brun et vert hen et
vert, ete. Trente-deux séries de conleurs
ont été offertes dans ces rubans glacés
La carte des Manufacturiers de Bale

qui sont organisés en gyndicat, contient

produire
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nuances chaen

Ces plumes sont

fagonnées en un

seront probablement produits
déja V'objet de contrals, m¢
i doivent

ocons qui
H07 sont
I'éclosion des vers qn

\
wvant

ces cocons

pre de rubans de

riels, particul

les mal

U'n grand nom Dresde

sont offerts par 1€s indus
ceux qui fournissent
sont
qui

rement par
ponvenules, et ce les DO

de
L ruban
le No 100
de ceinture
des

No

sons o
fantaisie foncées domi
plus populaire se

magnifiqu

veautés
nent l¢ mble
fait

Cette
de

étre qui un
ruban largeur est
connue marchands nouveants®

sous le

LA MODE A PARIS

1ad

ts sur n

La maison Debenhams (Canada)
nous donne les détails sulvar

le Paris

mode ¢
feront bheaucoup plus

erniére
Les chapeaux St

champignon on cloch

le front

erands; la forme

{esormals

est relevée sur tont

en restant rabattue en arriere

encore des

petit
femmes

Néanmoins, l'on verra

aussi

pon nombre de

ot noires pour

nches

leg capotes ront égal

moyen

bien portées

la plupart en
Ve

Ces formes seront pour

de

feutre ras, d'autres seront faites

lours couché on de taffetas

sur ¢
effet
la

posées
cet

garnitures seront

de
n

Les
accentuer

déja

chapeau facon &
tombant € arriére indigué par
forme

garnitures sont extrémement coll-

plames d'autruche, de goura
de tréds em-

Ce

teuses les

et étant

radis

d'oisean

ployées

Chapeau de grande toilette

\a maison Debenhams (Cana

Modéle de
da), Ltd.

Dernidre nouveauté Parisienne

Forme feutre “fumeée ( London Smok?)

garnie d'un bandeau de tulle mauve

d un ornement de ruban “fumée Plum

d'autruche (saule pleureur) a tons chan
fumée” et mauve Mme Lespan

geants
din, Paris.

sur les chapeaux, a
trés

bijouterie
de longues

ments de

I'exception boucles

étroites en imitation de brillants et la
derniére mode sera I'épingle & chapeau A
téte &norme d'une couleur assortie 2
celle de la coiffure
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o) | Un Mot aux Acheteurs
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5 d’Articles de Modes
Q) Vous trouverez que notre Assortiment d'Articles

(’/ Accessoires pour Chapeaux est une démonstra-

\‘< tion de gout artistique et exclusif.

%)

( Une attention particuliére est apportée a l'exhi-

%) bition des Chiffons, Tulles, Roses, Ruches,

® Plumes d'Autruche, Rubans pour Chapeaux,

@) Velours et Lignes d'Articles de Fantaisie.

(d Les Acheteurs en Visite,

@ qui font cas de la Mode,

@ devraient voir I'Asssortiment.
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134-136 Rue McGill, Montréal,
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RUBANS

La maison Thomas May & Co., Ltd
nous donne les reiseignements suivants
sur le commerce des rubans

Les affaires sont trds actives dans cette

Chapeau de visite

Modéle de la maison Debenhams (Cana-
da), Ltd.

Forme en velours violet évéque (Dutet
Bonnet), & deux volants plissés en arrl
1e; calotte drapée du méme velours afl
de sole cha ante, garnie de naillett
A palmes; aigrette violette Mme Mau
gin Maurice, Paris.

branche, mais les imjpx rtateur ont de
grandes difficultés & se procurer les m»
chandises, les manufacturiers &t it ab

solument débordés par les commande
Les prix avancent continuellement

Les rubans de taffetas et de salin Du
chesse sont en trés grande demande.

Les Dresden de fantaisie sont trés em
ployés comme ceintures

Les chapeaux sont trés garnis de ru
Lans; on en emploie jusqua 10 ou 1%
verges pour un chapean

La demande est trés forte pour les ru
bans trés larges.

En fait de chapeaux, nous dit la De
benhams (Canada), Ltd les flops 2
pords souple t A large couronne, sont
trés portés, o i que les formes de fen
tre ras des derniers modéles Parisiens
dont la m

Pour le

aison a un assortiment complet

commencement de Tautomne,
on verra également les feutres blancs a
bords noirs et, pour I'hiver les chapeaux
de fourrures forme toque et également
dans les formes habillées
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Il v aura beaucoup de chapeaux en

braids de sole montés sur des formes er
fi! de fer

Comme garnitures, les plumes d'autru

che montées seront la note dominant

ainsi que les plumes de marabout mon
tées, les blondines, plumes de coq quills
alles depuis les plus simples, convena
bles pour le chapeau tout fait, jusquaux
us grandes pour les chapeaux les plus
élégants

Les braids tout sole et soie et chenill

eront trés employés
. o

On prévoit une grande demande pour

les rubans de velours noir & envers satin

pour garnitures le chapeaux et » costu
mes, Les rubans de taffetas et de Pail
letine en couleurs unies se vendront aus

beaucoup

MM. John C
donnent les renseignements suivants sur

Green & Co., Ltd, nous
les modes d'automne et d’hiver: les cha

peaux seront trés gran la forme clo

che étant la note dominante, lLes formes
de velours et de taffetas seront plus & la
mode que l'automne dernier; néanmoins
les chapeaux de feutre se vendront aussi
beancoap particulidrement pour accompa
guner les costumes tailleur

les pumes de fantaisie seront toujours
en grande demande et les gran 1s Quils
e porteront heaucoup comme garnlture
a'él

En

veaut

rants chapeaux du matin

it de fleurs, les derniéres nou

s sont les Clématites, les Volubilis
les Pensées et les grosses Violettes de
velours de teintes violettes naturelles
c'est 1n mode la plus noavele & Paris

Il v aura aussi beaucoup de plumes
Vautruche montées en formes trés di
ver

LI

MM.8. F. MeKinnon & Co. Ltd, novs con
fiyment que la forme & la mode sera le ch
vt re'evé devant et rabattu derridre
Les cloches e verront encore beaucoip.
Nous avons remarqué un tras

néanmoins.
i moddle, le Wellesley, chapeau de ve

jo

Jours avee calotte en soie molle de coa

leurs déteintées

L'on verra beaucoup de plumes d’autru
che noires, blanches et de couleurs & a
mode, et anssi d'ailes longues et molles

Les conlears dominantes seront le nofr,
lo blane, le tan, le blen-marin et le ve-t
myrte.

Dans les fleurs, les grosses roses mol
les et les feuillages seront trés portés

Comme ornements, les épingles & gross
tote seront une des caractéristiques de la
saison.

Les rubans de velours et de taffetas de
couleurs unies jouiront de la méme faveur
que précédemment, on verra aussi pas
mal de Dresden

ne sur les modes les renseignements sul

maison J. M. Orkin & Co, nous don

vants

Les formes seront trés grandes et trés
chargées s bords rabattus dominent
L'on verra toajours des mushrooms, mais
plus grands

Le chapeau rabattu derridre et re levy
devant semble devoir étre en grande fa
veur Les formes seront faites de feutre
yas uni, mais i1 y aura aussi des chapeaux
de ve ours

Pour l'ouverture de la saison, le blanc
gera en grande demande. Les autres cou
Jeurs & la mode seront le prune, le taupe,

le bleu Alice, le in cuir, mais, comme a

l'erdinaire, le bleu-marin, le culr et le

be

geront bons aussi

Comme garnitures, beaucoup de plumes,
Jes queues de coq seront particulidrement
pombreuses, ainsi que les plumes d’autrn
che portées mi-longues, les algrettes, ol
seaux de paradis marabouts, etc,, et auss.
t

bon nombre d'alles longues et molles, ¢
¢ealement les quills
Les grosses roses A effets flous, acconi

pagnées de feuillage en velours, en nuan

Chapeau de visite

Modéle de la maison Debenhams (Cana-
da), Ltd.

Forme feutre souple, mousquetaire
levée sur le front et rabattue en arriére
Couleur vert bouteille; large ruban de
velours passé dans le feutre meme i
travers d'anneaux faits a la main en drap
vor: ailes de faisan retenues par un or
pement oriental.—Mme Toré, Paris.

ces assorties, se porteront mélées aux plu

mes.
Dans

de velours, les Dresden ordinaires, les ru

»s rubans, les Dresden & bhordure

bans de taffetas /Jes rubans Duchesse et

naturellement les rubans de velours pour
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Au Commerce Aout 1907.

L’Quverture et la Fermeture

DE

NOS MAGASINS

De méme que le soleil se léve dans 1'Est, pour commencer la journée, avec une régu-
larité qui ne se dément jamais, de méme nos magasins s'ouvrent pour les affaires a 8.30
a. m,, heure a laquelle tous nos employés doivent étre dans leurs départements respectifs,

pour s'occuper de tous les détails et recevoir et servir les clients.

Au premier plancher sont les Articles en Toile de toute espéce, les Cotonnades ordi-
naires Importées et Domestiques, les Flanelles et les Couvertures.

Deuxiéme Plancher — Draps, Tweeds, Garnitures pour Tailleurs et Confections pour
Dames, telles que : Blouses, Jupes, Peignoirs et Sous-Vétements Blances en Coton.

Troisitme Plancher — Etoffes & Robes, Soieries, Mousselines, Broderies, Dentelles,

Gants, Bas, Sous-Vétements Tricotés, Rubans et Velveteeus,
Quatriéme Plancher — Articles pour Hommes, Parapluies, Mercerie et Bimbeloterie,

Cinquieme Plancher — Tapis, Prélarts, Linoléums, Rugs, Nattes et Fournitures de
1 g

Maisons.

De méme que le soleil se couche dans 1'Ouest, pour terminer la journée, de méme
nos magasins ferment a 5 heures p. m.; mais avant que nos employés quittent leur dépar-

tement, il faut qu'ils s'assurent qu'aucun détail n'a été négligé et que les

Besoins des Clients ont été Safisfaits.
JOHN MACDONALD & CO.,, Limited

TORONTO.

REPRESENTANTS DANS LA PROVINCE DE QUEBEC;

Mr. J. O. TREMPE, 287 Rue St-Jacques, MONTREAL.
Mr. M. D. FONTAINE, 77 Rue Church, St-Roch, QUEBEC.
Mr. J. H. CARSON, (Cowansville) COWANSVILLE.




lesqels la demande ne semble pas dimi-
nuer, se beaucoup, dans les
nuances A la mode.

L tendance générale serd pour des cha
teintes, les

porteront

peaux bien assortis comme
effets discordants étant
et la couleur générale de la coiffure étant
Les 6pingles & gros

verront

évités avec soin

de 1n méme tonalité

se 16te assorties an chapean se

beaucoup.

MM. John C. Gre y & Co,, Lud
MeGill, ont actus Jlement un assortiment
copsidérable de plumes d'autruches Gains
borough, marqie pour laquelle ces mes
sleurs sont les seuls agents an Canada

Les plumes Gainshorongh sont vendues
ampaquetées séparément dans une Ii(‘lh-,
une garantie qu'elles parvien
client absolument fraiches et
dérérioration possible

ce qui est
dront au
Sans Aucune

M. Auguste Laberge, voyageur de la
maison A. O Morin & Co., part le ler sep
tembre pour ¢ Townships de 1'Est avec
un assortiment complet de dentelles et
broderies pour le printemps prochain.

LES GANTS
Un gant est enveloppe pour la

un 6tul séparé pour chaque

une
main ave
doigt; on le distingue de la mitaine of le

pouce senl est séparé de I'enveloppe prin

cipule Les gants sont faits avec une
grande variété de matiéres, comme Ie
cuir, la fourrure, le coton la laine, 1

soie, le caoutchoue, la toile et l'asbeste
dit “Cothier and Haberdasher”. Quand
les anciens Teutons inventérent une con
verture pour leurs mains, ils lui donné-
rent le nom de “lof", qui signifie paum«
ain, et ils placérent devant o

de la ©
nom la particule cumulative
mant le mot qui veut dire " ce
qui couvre la paume”. Ce terme pronon-
les lavres des anciens Goths et

“ge”, for

“gelof

ef par
des Saxons devint cglofi”, “glofe” et fi
L'origine du mot sem
indiguer que chez les Teutons
ants servaient A protéger
lu paume de la main contre la poignée de
I'épée ou le frottement de la rame

historiens

nalement “glove’
blerait
Jes premiers

Tous les s'accordent & ve-
connaitre la grande antiquité des gants
Or les connaissait et on en portait & une
car les auteurs les
aprés un

époque trés reculée
plus anciens y font allusion. D
auteur francais, le gant a été mentionné
des l'année I'dre chrétienne
Plus tard, les gladiateurs grecs portaient
Jo gant comme partie de leur armure ef,
a partir de cette époque, on peut distin
guer de gants: le
luxe et combat

54 avant

deux sortes gant de

le gant de D'abord
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simple protection contre le froid, le gant
devint le gantelet de
fer du moyen-dge. Avec le raffinement
de la civilisation moderne, il subit
améliorations, permettant d'admirer les

se transforma et

des

lignes gracieuses de la main et de cor
riger certaines imperfections.

Homére mentionne 'usage des gants
s les temps anciens; il parle de mi
mains et de

i

taines pour réchaunffer les

gunts pour les protéger contre les
sons épineux au moment de la eneillette
Virgile parle du gant de Jer.
Charlemagne, la ma'n

des olives
Sous le régne de
du guerrier était protégée par un gd
neuviéme
les moines étalent obligés de porter des

pean. En France, au siecle,

gants en peau de mouton, tandis gu'an
dixidme siécle, la portait des
gants ornés de plerres

noblesse
précieuses, de
rubis et d'émeraudes.

Au quatorzitme siécle, on faisait
différence entre les gants des militaires
quinziém:
giécle, un genre spécial de était
porté par les pages qui accompagnaient
le roi, leur maitre, & la chasse. On chas-
salt des faucons portés suv
o poing, et la main élait protégée contre
les serres tranchantes des olseaux par
des gants en cuir garnis d'une ample
doublure et d'une forme emblable A
celle du gantelet d'aujourd’hui, Sous le
Louis XV, le lixe des gants
prit des proportions énormes; les dames

une
et ceux des chevaliers. Au

gants

alors avec

régne de

portaient longs gants mousquetaires
leurs mains par les artistes
Vers la méms
commence

peints sur
les plus céldbres d'alors
époque, les gantelets de fer
rent A disparaitre de l'armée et en 17
Jusqu'e

on wen portait plus du tout
les gants demeurdrent I'attribut de

la noblesse; blentdt aprés, les personnes

des classes les plus riches, puls le public
¢1. général, en portérent Cette moli
généralisée est due, diton, & la révol

tion angaise Pendant cette période,
la mode adopta une trés grande variété
de gants; ils étaient de toutes dimen

sions, ornés de fleurs et de rubans
courts et laissant le brag nu ou longs et
montant jusqu'a I'épanle. Depuis le com
mencement du  dix-neuvidme sleécle, le
gant a constamment augmenté de voga<
ot d'utilité, et c'est & la longue et conti

nue protection qu'il a donnée qu'on peut

attribuer en grande partie la beauté de
la main humaine, particulibrement de 1a
main de la femme

Lieux de production des gants

Autrefois, un proverbe disait que pour
gu'un gant fat bon, trois royanmes de-
valent contribuer & sa production: 1'Es-
cuir, la
France pour la coupe et I'Angleterre pour

pagne pour la préparation du

la couture
la France s'est approprié
temps les fonctions des autres royaumes,

Ce dicton n'est plus vrai, car
depuis lone

sgurtout en ce qui conecerne les gants de
Pour la manufacture des
gants forts et des mitaines, les Etats
bien en avance sur toutes les

L'industrie
t répandue dans de nom
plus
élals

chevreau.

Unis sont

autres contrées des ganis
en Amérique e

breux

états, les manufactures les

importantes se trouvent dans les
de New-York, Pensylvanie, 1linois, Nou
velle-Angleterre et Californie, Les villes
N.-Y., oceu
pent la premidre place parmi les centres
contiennent
sments ol des peanx

de Gloversville et Johnstou
manufacturiers et
nes d'établis
provenant de toutes les parties du monde

plusieurs

cen

sont regues et @ prétées et ol des gants

toute espdee et de toute qualité sont
Dans le comté de Fulton (on
sont situées les deux villes de Glove

ville et de valeur de la
production annuelle des gants dépasse
$15

employés & cette industrie et on estime A

produits.

Johnston). la

W00,000; environ 12,000 ouvriers sont

plus de $6,000,000 le capital qui ¥ est in-
. La manufacture des gants a Glo-
versville date de plus de solxante ans
elle a débuté d'une manidre primitive
I'époque ol colporfeurs’ et boutiquiers
échangealent leurs marchandises contro
les peaux que leur offraient les Indiens
Ces peaux étalent apprétées et tannées
dans le hameau isolé de Cayadutta Creek,
puls découpées et conve rties en gants
par les femmes et les jeunes filles de
l'endroit.

ves

Au bout d'un certain temps les
meilleurs ouvriers gantiers,
n achinerie perfectionnée pour la fabri-
cation des gants, 8¢
Gloversville

Les demandes de l'industrie qui se dé
l'offre de peaux
environnante et
variée par

avee  und

concentrérent @A

veloppalt dépassérent

fournies par la région
1o production fut Iintrodue
culrs ;  anjourd’hui e
monde entier apporte sa contribution A

tion d'autres
l'industrie des gants de cetie ville. La
wanufacture des gants qui se faisait au
trefois exclugivement & Gloversville g'est

étendue A tout le comté de Fulton et A
Mayfield, Northville,
Broadalbin et d'autres villages en
nent leur part.

Le enir employé par les gantiers amé-

présent Johnston,

pren-

ricains pour les gants forts provient de
peaux de moutons, de veanx, de daims,
de chévr de chevaux, de pores et de
chiens

un o eours

De grands progrés ont 616 faits,
dans le
tannage des peaux de moutons; on les
rend maintenant si élégantes et si du
rables, qu'll est souvent difficile de les
distinguer des variétés les plus dispen-

des années récentes

aleuses de cuir pour gants La pean de
finie en une
grande variété de genres, de conleurs et
de qualités et représente l'espdee la
woins chére de culr manufacturé pour In
production des gants. La peau de ves
est d'un emploi plus limité; on la tanne
a 'ulle et on la finit en lui conservant

mouton est apprétée et
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[ $5.10m e

Voild comment vous gagnez de 'argent sur les Fils Dominion. Et les bobines de 300

verges sont proportionnellement a bas prix — $7.00 la grosse. Nous vous allonons une

7 réduction de 87/, si nous recevons votre chéque dans un intervalle de 10 jours
whEtAD

; hQ0 YOS ‘r,/
S %

< : ~

apres le 1er du mois suivant.

Maintenant il est extrémement facile de calculer exactement combien

QOMI¥

vous pouvez faire plus de profit sur les

FILS DOMINION

que sur les fils importés, qui sont faits par le trust et sur lesquels un droit doit étre payé.

Pk 4
\ONEST )
7136 04

Vous pouvez vendre les Fils Dominion au méme prix que les fils importés et Gagner Un
Cent de plus sur chaque bobine ; ou bien, vous pouvez réduire le prix de un cent et faire
encore Plus d'argent sur les Fils Dominion que sur les fils importés au prix actuel,

Ecrivez pour avoir une bobine-échantillon et comparez A tout autre fil importé,

Voir est certainement croire — avec les Fils Dominion.
SEULS AGENTS DE VENTE:

The ANDREW H, McDOWELL CO., Inc. Montreal et Toronto.

-
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J. M. ORKIN & CIE

IMPORTATEURS

MODES EN GROS

214 rue Notre-Dame, Ouest
MONTREAL.

Annoncent leur Quverture des
Modes d'Automne pour Iles

2, 3 er 4 SEPT. PROCHAINS.

PR

@

@@©

Hls invitent leur clientéle et le commerce en général, A venir voir leur assor-
timent qui est unique.,
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son grain; comine couleur, elle varie dun
brun au jaune pale

Les gants dits en peau de daim sont
faits aver des peaux de daims, d'antilo
pes, d'élans et autres animaux de méme
espbce. Les peaux de cette sorte sont
tannées molles et A I'huile; tannées m |
les, elles sont d'habitude teintes en cou
leur drab ou en jaune trés pile. Le cuir
est souvent détérioré par des cleatrices
disgracieuses provenant d'égratignures
que lanimal s'est infligées en se falsant
un chemin & tr buissons, les
ronces, les four

avers les

ss el autres obstacles

La peau de daim est caractérisée par
une texture exc sivement fine et ser
rée; elle posséde aussi une forte propor
tion de fibre, qui représente la forec ré-
elle de tout cuir. Son élasticité, quoique
trés faible, est suffisante Ces qualités
font que ce cuir convient bien & la ma
nufacture des gants forts pour hommes
Le terme “Plymouth buck” indigue un
gant en pean de daim teint drab. Les
gants de cette couleur, dont les coutures
du dessus s'étendent des doigts jusqu'an
polgnet, sont originaires de Plymouth,
N. H., de 1A leur nom. Le mot Saranac
a 6té employé pour Ja premidre fois par
un gantier de Littleton, N. H., pour dé
signer une variété de peau de daim tan
née & l'huile et de couleur jaune Ce
terme s'applique maintenant & diverses
espdees de culr tanné avec son grain ot
d'une couleur jaune. Les gants Nappa
gont légers, quoique faits en culr de
chevre; ils sont originaires de Nappa
Cal. Le cuir est généralement d'une con
leur jaundtre ou créme pale et sa texturé
ressemble gquelque peu A celle d'une pean
verte. Des imitations de gants Nappa
sont quelquefois mises sur le marché
sous le nom de Napa

Depuis l'année 1800, des gants ©a
pean de cheval sont fabriqués en grande
quantité aux Btats Unis; le cuir est tan
né principalement A Chicago. La pea
de cheval forme un culr excellent pour
les gants forts; elle est Glastique, d'un
grain fin et d'une texture plus unie que
la peau de daim BElle a l'apparence do
la peau de vean et dure autant. On em-
plol maintenant la peau de cochon pour
les gants forts; sous le rapport du prix

u

et de la durée, elle occupe une place en-
tre la peau d» mouton et la peau de vean
Le culr mangue un peu d'élasticité, bien
que depuls I'introduction du procédé de
tannage au chrome, ce défaut ait disparu
en grande partie. Les larges pores du
cuir de peau de cochon le font distinguer
facilement de toutes les autres variétés
de cuir. Les peaux de cochons employées
2 la manufacture des gants ne provien-
nent pas, comme on pourrait le supposer,
des grands établissements de salaison |
on les obtient des petits établissements
isolés qui réduisent en huile les pores
morts du choléra ou d'autres maladies,
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on qui ont été tués par aceldent pendant
transport La peau de ces pores
nayant aucune valeur pour la graisse
qu'elle contient est enlevée et vendue aux

leur

tanneries,

Le mot “ecastor” s'applique & une va
riété de gants légers faits de diverses
sortes de culr mince dont le grain a été
enlevé Ces gants sont généralement
teints drah ou d'une couleur grisitre, La
couleur naturelle de la peau de castor
est le gris foncé Autrefols les ganis
portant ce nom étaient faits d'une pean
mince de daim; aujourd'hui on en fait
aussi en peau d'antilope, en cuir niokha
ei en peau de mouton

Le mot “mokha" est le nom commer
cial de gants faits & l'origine avec la
pean du mouton noir d'Arable; ce nom
est dérivé de la ville de Mokha, port de
mer important de la chte onest, d'odl on
expédie d’habitude lgs peaux de cesmon-
tons.

Aprésent, le cuir mokha provient des
peaux de moutons et de chévres élevés
dans diverses contrées tropicales; 1'Ara-
bie et I'"Amérigue du Sud en fournissent
1a plus grande quantité Dans la prépa-
ration des peaux, le grain est enlevé par
un procédé qui permet d'obtenir une pean
douce. Le cuir, quand 1l est convenable-
ment apprété et teint, a une apparence
velouteuse, duvetée et est excessivement
durable, qualités qui con-
viennent parficulierement aux gants d'un
genre élégant et habillé. Dans la tein-
ture du véritable cuir mokha, la couleur
il faut
avoir soin que la teinture n‘aille pas sur
la face inférieure les imitations
A enir mokha faltes en pean de mouton
fendue, on teint le cuir en le trempant

résistant et

est appliquée avec un pinceau ;

Pour

dans un bain de teinture convenablement
préparé; les deux cotés du cuir sont alors
Les villes de Gloversville et de
Johnston apprétent presgue tout le vé
ritable cuir mokha employé en Amérique;
depuis plusieurs années elles fournissent
anglais  des
quantités considérables de cuir de cette
sorte

colorés

augsi aux manufacturiers

Les gants en peau de chien sont mann-
facturés d'une manidre limitée aux Etats-
Unis: les villes de St-Louis et Chicago
et le distriet ville en prodifi-
sent de petites quantités, chaque saison.
Lé principal défaut du enir en peaun de
chien, c'est qu'il est sec, qu'il n'a pas
d'élasticité et, par conséquent, craque
fucilememt. On éprouve aussi beauncoun
Ae difficulté A se procurer des peaux de
grandeur et de qualitc uniformes.

de Glov

I.a maison Tooke Brothers Ltd, nous
avige qu'en fait de bps d’hommes les plus
jolies nouveautés seront les bas brodés A
1a main, et dessins Jacquart; les couleurs
a 1a mode sont le rouge, le bleu-marin, le

tan, le gun metal et le cadet (un nouveau .

bleu).

Les gilets (vests) les plus portés se-
ront faits de cachemire, de flanelle, de
mélés, sole, ot rayés de soie; la forme
A 5 boutons dominery, toutefols la forme
a4 3 boutons en cachemire et en étoffes
lavables se portera aussi pour 1'été.

. "

En fait de cravates, les couleurs les plus
A la mode sont, pour cette année, les dif-
férentes teintes de brun; ile Taugé, le
Mordoré, le Montagnini, qui est un violet
évéque, ainsl nommé en souvenir du pré
lat bien connu de ce nom; les autres vio-
lets, tels que le Dahlia, I'Hysope, le P
ne, serent aussi trds portés, ainsi que le
Noisette, le Mode, le Magenta et quelques
rouges ardents.

Pour le commerce d'automne, les tein-
tes unies ||rmhm\|m>mm, mals pour les
fotes les fantaisies seront probablement
er. plus grande demande, les dessins da-
massés et les feuilles d'acanthe entre au-
tres.

La forme Derby sera probablement e

“leader.”
- ne

Dans les chemises, les couleurs unies
sont les préférées: le blane, e bleu, I'éera,
le tam, le gris, le vert .

Les 6toffes sont égores, de joiles co-
tonnades ouvrées, des madras, des mélés
sole, des soles sont employées. 'y a
de nombreuses nouveautés dans les dif-
férentes qualités de lainages, mais dans
cotte catégorie, les stoffes légdres et trés
fines sont préférées.

Les lustrés sont aussi trés en demande.
Les chemises avec devant A plis sont trds
A la mode, surtout celles A deux ou trois
plis.  les manchettes sont uénérulenwm
fixéer & la chemise.

Les chemises molles (négligées) avec
manchettes rabattues et non empesées
et bande de col empesée, sont aussi trés
demandées.

Les chemises de sport A col rabattu et
non empesé (patent collar) se font en
toutes sortes d'étoffes.

La chemise-veste entidrement
devant (coat shirt) est trés & la mode et
gon sicces semble devoir étre permanent.

. %

Pour les chemises de nuit et les Pyja-
mas, les étoffes préférées sont les tissus
légers et d'épaisseur moyenne.

A MR

ouverte

Dans les cols, le col rabattu, le col A
coins cassés, le col droit et le col rapat
tu & bande doubie sont trés portés. Le
rabattu & bande double se portant g6né-
ralement assez bas, 1 12 pouce a 1 34
pouce environ.

11 y a quelques variations dans les for-
mes précédemment portées. Le Shakes-
peare est le favori des jeunes gens

Pour cet automne, on portera beaucoip
de cols & coins cassés; ces cols aprés avoir
&6 faits avec des pointes trés courtes
puis trés longues, sont maintenant reve-
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OMISSIONS

Il n'est pas douteux que vous avez fait des
omissions dans vos achats pour l'automne. Chaque
marchand en fait; quelques-uns, davantage; quelques-
autres, moins,

LLa question consiste & savoir comment vous pou-
vez les rectifier le mieux. Nous sommes 2 méme de
vous aider dans cette question—rapidement et a votre
satisfaction.

Esi-ce dans les Etoffes & Robes ?

Nous en avons toujours un assortiment splendide
dans toutes les lignes en vogue.

[ist-ce dans les Cotonnades ?

Nous en avons toujours un stock complet, au
moyen duquel nous pouvons faire des expéditions a
un jour d'avis.

Bst-ce dans les Nouveautés pour Costumes du Soir?
Bst-ce dans les Nouveautés pour Tissus & Blouses ?

Est-ee dans les Nouveautés pour Accessoires
de Robes ?

Bst-ce dans les Bas ou les Sous-Vétements ?

Dans tous les Départements mentionnés ci-dessus,
nous sommes préts a suppléer a vos besoins, prompte-
ment et A des prix qui vous satisferont. Mettez a
I'épreuve ce que nous avangons.

. A
BROPHY-CAINS, LimiTep,

Carre Victoria, MONTREAL
NOUVEAUTES EN GROS PROMPTS EXPEDITEURS.

sl ——. o S ——— P ——t
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nus A des pointes de taille moyenne et
sont largement ouverts

Le Double bande rabattu est
trés porté, principalement dans les meil
leures qualités.

On constate également

toujours

une augmenta
tion dans la vente des cois droits.

L
les stocks
Le noir

On commence i remonter
de bas pour T'automne et I'hiver
aturellement domine
Cependant, il se fait beaucoup de bas
rayés blancs et blens ainsi que des mi
taines, tuques et ceintures, dans les mé
mes couleurs, non senlement pour enfants
mais aussi pour dames

et jeunes filles

Took
TouL
des

voyageurs de la maison

sont actuellement sur 1a
avec un 6échantillonnage complet
marchandises pour le printemps pro
chain: chemises, gilets et vestes d'éts,
vestes de barbiers et de garcons de bars,
tabliers, ete.; si un assortiment le
sous-vétements importés pour hommes

Ces sous-vétements de tout genre sont en
laine naturelle, en fil de Lisle et en mer-
cerisé,

La section «les cravates a é1é grande-
ment améliorée et aungmentée A la manu-
facture de Tooke Bros., Ltd., et peut
actuellement faire face aux commandes
les plus importantes

Cette mesure a
par I'énorme accroissement
en cette ligne

Les
Pros., lad

16 rendue nécessaire
des affaires

La maison Tooke Dros, Ltd, rap
pelle & ses clients que les ordres de cra-
vates pour le commerce des fétes doivent,
autant que po ble, étre donnés en sep-
tembre, pour surer une prompte livrai-

son.

Dans les étoffes & robes, le drap ama-
zone, le drap superbe et le drap Diane,
dominent, mais les étoffes de fantaiste
aont également trés bien portées.

. o
Diaprés MM. A. Racine & Cie,, les étof-
fes préfér col automne poar les par-

dessus G'hummes, seront les Beaver et
les Meltons en noir et gris fer, et les
‘drieze” de fantaisie mélangés dans les
tons bruns et gris.  Pour les complets les
tweeds écossais, gris, les che
viottes et les serges noires et bleues do-
mineront.

Dans les étoffes 2
méangés pour costumes se¢ porieront
beancoup. Les draps unis légers, draps
amazone et vénitien, seront en grande de-
mande.

Les conleurs & la mode sont blen, cuir,
grenat et vert myrthe.

bruns et

robes, les tweeds

..

Cet hiver, les beavers et les meltons do-
mineront pour les pardessus d’hommes,
nons disent MM, C. X. Tranchemonta-
gne & Cle. Les couleurs seront trés fon-
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cées. Le noir, 1e bleu et le gris fer se ver
ront beaucoup, ainsi que quelques fantal
sles & grands carreaux pour manteaux de
voiture et de voyage

Les serges noires et bleues et les che
viottes jouiront de la méme faveur que
pendant les années précédentes, On verra
aussi beaucoup de tweeds gris fer, bleu,
et guelques bruns trés foncés,

Le ler septembre prochain Jes voya
geurs de lan maison C. X. Tranchemon-
tagne & Cie., se mettront en route avec
les mouveautés pour le printemps pro
chain et l'assortiment d’automne.

i

RUBANS

ET SOIERIES

la Debenhams (Canada), Ltd, nons
donne les renseignements suivants sur
Los
yubans se vendent trds bien, les ventes

lo commerce de rubans et soleries

de la maison sont le double de ce qu'elles
éralent 'an dernier.
Le taffetas, le Duches
pailletine sont les tissus qui dominent
La demande pour les
leurs est énorme, surtout pour le velours

satin , et 8

rubans de ve

nolr,
lurgeurs, depuis les plus étroits jusqu'aux
rubans de 2 1.2 pouces

Les rubans trés larges apparaissent de
nouveau; A Londres on voit des rubans
ayant jusqu'd 12 pouces de largeur.

Le blanc et le
préférées,

Dans les rubans de fantaisie, les chi-

Les rubans se portent en toutes

noir sont les coulenrs

nés, les rayures et les earreanx dominent.

Dans les soleries, les taffetas contl
nuent & jouir de la favear du public; la
peau sofe noire est en trés bonne deman-
de ainsi que la sole paillette, la tamaline
ete. Peu de demande pour les satins.

Les soles A prix en
hausse, ainsi, du reste, que toute la gam-
me des solerles
les préférées.

allemandes sont

les teintes unies sont

EXPANSION DE L'INDUSTRIE COTON-
NIERE EN ANGLETERRE

On a estimé que, depuis que I'industrie
du coton a commencé A prendre son ds
vcloppement actuel, on a mis ou on doit
mettre 65,828 métiers dans les filatures
anciennes et nouvelles du Lancashire
Wm, Tattersall estime le nombre de ces

métiers & 80,000, A cause du développe

ment dit & cette augmentation du nombre

métiers, 8,000,000 de broches seront

ajoutées Ces filatures fourniront de

lemploi & 50,000 ouvriers et presque §
00,000 par an seront ajoutés A la liste
I'industrie
toutes ses

des salaires des ouvriers de

du coton. L'industrie dans
branches y compris l'achat de la manidére
premiére verra la sommie qui lul est né
$75,000,000,

“ Textile

devraient produire prés de

cessaire augmentée de

Les nouvelles broches, dit
American ",
50,000,000 de livres de fil par an, dont 89
pour cent seront consommés dans oo
pays, s'll ¥y a 80,000 nouveaux métiers.
8i toutes les

nouvelles broches et tons
les nouveaux métiers fonctionnent, 29
pour cent cent du fil devra étre livré aux
marchés étrangers ou rester sur placeo
pour y réduire les prix et forcer les fila
tures & des journées de travail plus cour-
tes.

Les pespectives ne sont pas trop bril-
lentes quand on considére que pendant les
vingt dernidres années, les exportations
de fil ont en une tendance & diminuer
Par exemple, en 1886, on a exporté plus
4,000,000 de livres de fil; mais en
1904, les exportations n'étaient plus que
jo 164,000,000, et la réduction a continué
d'une manidre constante. De 1A le dan-
ger d'un surplus de fil pouvant exister dn
fult des 8,000,000 de broches nouvelles.

de

La quantité des exportations étant ex-
primée en poids, on a expliqué que leur
Aiminution est plus apparente que réelle
A cause de l'augmentation des fils fins.
Mais cette explication n'est pas du tout
catisfaisante; il serait oiseux de préten
dre en étre réconforté, L'augmentation
616 excessivement faiblc
par rapport & la diminution annuelle on
quantité des exportations de fil de toutes
ler catégories.

des fils fins a

Naturellement beaucoup de ces crain-
tes peuvent disparaitre dans l'avenir,
étant donné que beacuoup des nouvelles
filatures proposées peuvent ne jamais
débuter, tandis que d'anciennes filatures
peuvent étre ruin On a cru commu-
nément que, dans la lutte qui se prépare,
12 plupart des anciennes filatures seraient
dans I'impossibilité de continuer. Cette
conclusion est, toutefois, trés peu fon-
dée,
unes des filatures les plus anciennes dn
Lancashire ont renommée univer-
selle, quelles se sont acquise depuis peni-
étre plus de cinguante ans, pour la qua-
lité du fil et des tissus qu'elles fournis-
sent A leurs clients, Ces manufactures
ont toujours maintenu une efficacité mé
canique et une direction habile. Beau-
coup de ces anciens établissements sont
A peu prés tout aussi certains de sur-
vivre, malgré la concurrence qui Jeur
sera faite, que n'importe laquelle des

r il faut se souvenir que quelques-

une

rouvelles munufactures encombrées de
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éé ELA VIENT DE LA
LIGNE MENZIE”

Une recommandation pour une
vente sure. Vos clients savent
ce que cela veut dire.

La publicité extensive faite aux papiers
de Tenture de la “LIGNE MENZIE” as-
sure une demande croissante. Leurs
meérites —leur supériorité comme dessin
et coloration — sont reconnus dans tout
le Canada.

Si vous désirez la clientéle, tenez la “LIGNE MENZIE”
et faites-le savoir au public.

Echantillons envoyés sur Demande.

THe MENZIE WALL PAPER CO., Limitep

TORONTO, CANADA.
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directeurs moins capables et surchargée
de commissions improductives

M. Arthur Frederick, agent de la suc
cursale & Québec de la maison A 0. Mo
rin & Co., vient de recevoir de la malson
prlmum\u un superbe @ gortiment des
dernidres nouveautés en fait de broderies
et dentelles

FOURRURE EMPLOYEE DANS LA FA-

BRICATION DES CHAPEAUX
pords des rividres des
I'Amérigue du Sud, on
sseur

Le long des
terres basses de
trouve un rongeur de moyenne v
qui regsemble sOous pien des rapports o
castor de I'Amérique du Nord. Cet ani-
mal est connu sous le nom de coypon et
dans le com

sa fourrure est connue
merce des fourrures et dans la chapelle
rie sous le nom de nutria, dit “Fay
News". Ce qui différencie prhu\pal >
ment cet animal du castor, ¢'est sa quen?
davantage & celle de 1
joutre. Un coyopon adulte a environ
trente-cing pouces de longueur, ¥ com-
pris la queue; la longneur du corps aeul
est de dix-huit a vingt-denx pouces

La fourrure du coypou est courte 2t
et ressemble beaucoud a celle

qui 1esst mble

soyeuse
v castor; les poils de dessus sont rudes
et d'une couleur jaunatre, lour
longueur vatie de un & trois pouces. On
a commencé A se¢ gervir de la fourmre

brune

du coypou vers I'année 1810; on en fai-
sait une imitation de castor pour la fa
prication des chapeaux. Plus tard, les
meillenres peaux furent employées par
Jes fourreurs qui imitaient avec elles le
castor, la loutre et le “seal”; c'est en
core ce A quol on 1'en ploie.

Les peaux convenant d I'nsage des four-
rewrs sont vendues A la pié
celles qui ne pe uvent servir quiaux cha-
peliers sont vendues d la livre. les prix
actuels des premidres varient de 60 cents
A $1.20 par pean; cenx des secondes, de
3¢ A 44 cents la livie Les Btats-Unis

75 pour cent environ Jde
toutes les peaux prises et 30 pour cent

e, tandis que

emploient, dit-on, 4

environ du nombre totale sont employées
a la fabrication des chapeaux.

Le (»())i:(x!: est chassé de mai jusqu'en
octobre par les Indiens et les gauchos qni
prennent un grand nombre de ces ani-
maux. Quand ceux-ci sont dépouillés, on
fait sécher leurs peaux au grand air et on
Jes vend en cet état aux marchands o

caux des districts de chasse. Des col-
lecteurs passent dans le pays une fois
par an et achdtent ces lots de peaux

qu'ils expédient A New-York, Londres et
Hambourg.
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LA FABRICATION D'UN CHAPEAU DE
FEUTRE

Pour faire un chapeau de feutr», il faut
a'abord enlever la fourrure de la pean
Cette opération g'effectue au moyen Ae
cisailles animées d'un rapide mouvement
de vévolution, placées sous une table. Lat
pean dénudée passe SOUS la table et I
fourrure au-dessus Celle-cl est ensui‘e
placée dans un ventilateur et toutes les
particnles étrangéres en extraites,
aprds quoi diverses qualités et
gont mélangées dans une machine appe
16¢ “diable”, jusqu'd ce qu'on ait obtenu
une fourrure de qualité convenable, puis
on commence Yopération du feutrage.

Autrefois on term inait le feutrage et on
pattait le morcean de feutre pour Jui don-
ner la forme voulue afin d’en faire un cha-
peaun Maintenant, le feutrage et 1a mise
¢t forme font partie du méme procédé.
L fourrure est placée dans une W achine
c'est un cone en lai
percé d'une quanlth’*
A travers

sont
variét's

i mettre en forme:
cuivre,
innombrable de petits trous,
lesquels 1'air est expulsé au mwoyen d'un
ventilateur d'aspiration, et muni d'un ap-
pareil par Jequel des jets d'eau chaude
sont projetés sur le corps du chapeau
La fourrure est étalée uniformément sur
1a surface du cone et humectée; puis on
la retire, on la presse A la main ou ala
machine pour la feutrer et la réduire A
des proportions convenables Bn méme
temps on jul fait wune application de
<hellac dissous dans de pour
augmenter sa force ot sa durabilité. Pour
un derby, 11 fant une golution beauncoup

ton ou en

T'alcool,

que pour un chapeat wouw. Jus-
momwent, 1e chapean est encore
conigne. 1 Jiration suivante consiste &
lui donner sa forme; cela se fait en 1€
mettant dans un moule qui forme en mé-
Le c¢ha-

plus forte
qu'd ce

me temps la calotte et le bord.
pran est ensnite teint et recoit sa forme
finale sur un autre moule, Le dernier
moule est ajustable au moyen de leviers
A toutes les gran jeurs de bandes, toutes
les hauteurs et tous les diamétres de
calottes, ainsi gu'aux diverses largeurs
de bords, de sorte que toutes les dimen-
gions d'une forme donnée peuvent étre
obtenues sur le méme moule. Les gar
pitures, bande de cuir, doublure et ru
ban, sont les dernidres choses A placer
Dans la fabrication d'un derby, la cour-
pure A donner au bord est un art, Pour
un chapeau en laine ou en feutre, ie
pord est étendu, 6tiré, battu et pressé ;
mais pour un derby ou un chapeau haut
i» forme, la courbure est donnée au
moyen du fer; louvrier qui fait cette
optration a un tour de main spécial, qui
i permet de donner la méme courbure
cux bords de milliers de chapeaux, sans
qu'on observe entre eux la moindre dif-
férence. Cet ouvrier ne peut pas expli-
quer la chose, mais le tour de main est
1a, et c'est ce qui rend ses services pré-

cieux. Certains ouvriers travaillent daus
1a chapellerie pendant vingt ans, sans
pouvoir acguérir ce tour de main, Dau-
tres l'acquidrent immédiatement le cha
peau haut de forme consiste en un corps
d» mousseline ou de calico durci par du
shellac et recouvert de peluche de sole

LES TAP:S DU THIBET

Dans la petite ville de Gobshi existalt
et prnhuhl«-nwm existe encore 1a manu-
facture de rugs les plus beaux du Thi-
pet, écrit un expert bien connu dans I'in-
dustrie des rugs. Une grande maison &
deux étages, avec une cour tait remplie
de métiers & tisser auxquels travaillaient
hommes et femmes. Les moddles em-
ployés gont produits par les indigénes du
Thibet; les cowleurs riches par elles
mémnes sont excellemment fondues.

1l est difficile aux indigenes de faire
une pidce large de plus de trente pouces
environ, parce que leurs métiers sont pri
mitifs; 18 pn'essaient pas non plus de
faire un dessin qui ne puisse tenir dans
une seule largeur. Les Tugs coulenr
orange unle et marron sont faits en ban-
des étroites, cousues ensemble pour faire
1a laigeur voulue; mais cela ne se fait
pas avec les rugs A figures. La Aiffs-
yence de qualité entre un rug et un autre
ue peut souvent étre faite que par un ex-
pert. Onest toutd'abord gurpris des grandes
différences de prix de ces rugs et on est
porté 2 les prendre en mauvaise part §
on peut vous en montrer deux, T'un an
poil un peu plus doux, peut-étre aussi an
dessin un peu moins serré. Vous pouvez
l'avoir pour trois rouples. L autre, pins
rude au toucher et, gl vous le re gardez de
plus prés, A'une couleur plus riche, ne
¢ vendra pas & moins de vingt-cing ron-
pies. Mais une fois que 1'oell est exered
a reconnaitre la diftérence, on voit alsé-
ment que les Tugs les moins chers sont
inférieurs & tous Jes points de vue. La
production totale annuelle de cette ma
pufacture du Thibet semble étre d'en-
viron c¢ing cents Tugs.

UNE INDUSTRIE ANCIENNE
La ville de Wilton, prés de Salisbury.
est le bercean de Vindustrie des tapis
“Wilton" et “Bruxelles”, dit “American
Carpet and Upholstery Journal”. A lo
rigine, le terme “Wilton" signifiait (et

clest la gignification qu'il devrait avoir
encore aujourd’hui) un corps de tapis
Bruxelles converti en velours en coupant
le poil bouclé avec un coutean

et en
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Sur la Route Maintenant

| Pour Votre Examen
Cravates d’Hommes. AUTOMNE 1907. L’espéce Correcte.

Nons avons une quantité de nouveantés nouvelles brillantes pour I'Au-
tomne, qui seront siirement des gagne-pain et pour vous et pour nous-mémes,
Nos représentants sont en route pour vous les montrer, si vous le voulez
bien ; acceptez done un bon avis et

Jetez un coup d’oeuil sur elles.
Parmi les assortiments vastes et beanx, sont les lignes suivantes :

UNE GARANTIE

Herringbone, tout Soie,
Jaspe, 2 tons, 10 nuances. 40 Buhnsil
Baratheas a figures,

15 RRERION Gris brillants, tout Sole,

15 patrons,

Carreautés Soie Cordés,

10 BUAROSS. Crépes anglais, tout soie,

30 nuances.

DE PERFECTION

Véritables Bengalines.

Nous offrons quinze belles nuances dans ce célebre tissu pour cravates
et cinq dessins artistiques pour cravates 4 $1.00. Ce tissu ne fait pas de
fanx-plis et donne satisfaction sons tous les rapports. .1l vaut mieux vous
hater.

ECHARPES DE REID POUR HOMMES

FEATHERBONE NOVELRY MFG. CO.

LIMITED

MANUFACTURIERS

MONTREAL WINNIPEG
TORONTO, . i
Eprrice IMPERIAL BANK. Epmrice HAMMOND.

e ik
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tondant la surlace pow la vendre velot
1ée o tissage des tapis a €1¢ dahord
tait Wilton par des ouvriers expert
amenés de Belgique par les ancétres de
Lord Pembroke Les antiguaives nont
jamais pu dire avec certitude si e terme
“Bruxelles” appliqué aux tapis, se rap
porte i des tissus faits pour la premiér
fols dans la ville de Braxelles; la ville
de Bruxelles n'a pas non pius conserv(
de. manufacture de tapis dont l'origine
pourrait @t fixée A 1'époque de 1'ém!

gration be a Wilton, en Angleterre
Depuis 1698, les tapis Bruxelles et Wilton
A la main A WTiton ont été Jong

tis
temps l'orgue il de Vindustrie anglaise ;
mais l'invention la compagnie Bigd

low produisit de tels résultats que le tis
sage A la main des tapis Bruxelles devirt
suranné et dans la vieille ville de Wilton

on emploic maintenant, comme partou!

alllenrs, des métiers modernes mus pal
la force mécanique pour la
des tapis Bruxelles

La ville de Wilton prétend aussi avoir
6té la premidre A perfectionner la fabri
cation des tapis Axminster, industrie qui,
pour une raison ou pour une autre, a é1a
de Axminster & Wilton an
commencement du dix neuvieme sidcle
Depuis cette époque, on fabrique donc A
Wihon de véritables et beaux tapis Ax-
minster, et la compagnie actuelle, sous
1a présidence et la direction de Lord
Pembroke, a derridre elle deux sideles
d'efforts fructueux

transporté

DENTELLES ET BRODERIES

Les dentelles se vendent toujours trés
bien.

Dans V'article & bon marché la dentelle
de Nottingham tient la téte comme chif-
fre d'affaires.
telle de grand luxe, elle n'en convient pas
moins A une foule d'usages et son prix

* Ja met A la portée des bourses les moins
garnies ce qui explique la grande vente
dont elle est 1'objet.

Dans la
conteuses,

Pour n'étre pas une den

catégorie des dentelles plus
ce sont les Valenciennes qui
I'emportent vogue; viennent en-
suite les Malines, les Cluny, la dentelle
d'Irlande, 1a dentelie torchon et la den-
telle Orientale; dernidre semble
prendre quelque peu dans la faveur du

publie.

comme

celte

Pour les broderies dont la vogue tou-
jourg grande ne peut que se maintenir
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on voil bon nombre de dessins nouveanx

dont quelgues-uns trés  jolis,

Les dessins ajourés et leg Cob webs se

vendront boaucoup ainsi que les devants

de blouses hrodés tout préts & ajuster

M. AM

Thompson, agent de manufa®
cotons, de lainages, de velve
teens, etc., revient d'Enrope.

Il a 6té en Angleterre, en Ecosse, en
France et en Hollande, et nous commu
nigue les renseignements guivants:

Le commerce des cotonnades est ex
trémement actif en Angleterre. La de-
mande est énorme et il est tros difficile
d'obtenir marchandises
commandées, tant les manufacturiers sont
surchargés de hesogne Les tisseurs
éprouvent de grandes difficultés & obte
rir le fil dont ils ont besoin des filateurs

livraison des

ayant plus d ordres qu'ils n'en pew
remplir, demandent les prix qu'ils
venlent pour les filés- ¢t gont pratigue
ment les maitres de la gituation, Cecl
est en partie la cause des hauts prix ae

qui,
vent

tuels

Le velveteen est actuellement 1'objet
d'un “hoom” énorme—on n'a rien va de
pareil depuis 1893, 11 est pratiquement
impossible d'obtenir livraison des ordres
dans les lai-
nages, mais pas comparables avec celles

Les affaires sont bonne

en coton.

Les affaires sont bonnes en Hollande
1! &'y fabrigue beaucoup de Reaver et de
Melton.

En Europe, le marché local est comme
tonjours excellent, alns! que les exporta-
tiong d'articles de luxes, monsselines de
fantaisie, soleries, 6toffes A robes, ete.

La France conserve son marché spé-
clal pour les marciandises de luxe et
A'art mals, pour le n marché, c'est en
Angleterre ou en Allemagne qu'il faut
aller.

Les importations du Canada sonu con-
sidérables
nellement

Le commerce est exception-
actif.

. v

Dang le commerce de gros on commen
ce d6ja & g'apercevoir de la fin des vacan-
11 v a reprise sérieuse Partout on
nous dit que les affaires sont excellentes
ot méme trds actives dans certaines 1i-
gnes, entre autres dans le commerce de
la mode.

Bn général, les paiements sont passa
bles. 118 ne pourront que g'améliorer A
1a ville avec la fin des vacances qui ra-
méne chaque jour les familles dans leur
foyer. A la compagne, on considére la
gituation comme trés bonne; les produits
de Vindustrie laitidre se vendent bien et
A des prix rémunérateurs; sl la cultuie
du foin a laissé A désirer plus ou moins
dans certaines localités, dans d'autres

Cces.

elle a 6té satisfaisante et méme trds. bon-
ne. Par contre, les grains ont trés bien

réusst, 15 duus nolre province

SOHIN
tout au moins, le commerce de détall est
trés confiant dans I'avenir et, jusqu'd pré
sent, la confiance ne fait pas défaut dans
les antres provinces.

Dans 'ouest, la récolte étant en retard,
on a peutdtre A craindre gue des gelées
hitives fassent quelque dommage au blé,
mais on a déja vu des années ol la matu
rité des grains bien que tardive s'est faite
dans ('excellentes conditions; il est A
espérer qu'il en sera ainsi cette année

e e

Greenshields, Limited, Montréal

Bien que nous soyons en demi-saison
il y a une activité considérable dans les
divers départements de la maison Green
shield Limited. Des expéditions pour
les articles d'automne ont 6té faites dans
presque toutes les lignes, mais 1l y a des
commandes qui n'ont pas encore été ex
pédiés. les ordres de répétition qui ar
rivent augmentent lactivité que l'on re
marque dans le magasin

Un des départements les plus oceupbs
en ce moment est celui des bas. la, dc
nombreax ordres qui étalent en retard
pour les lignes en laine et en cachemire,
sont expédiés et de nouveaux ordres sont
remplis  pour Jivraison immédiate 1o
marchand avisé, sl son stock n'est pas an
complet, prendra des moyens pour e
compléter aussitot que possible, car les
stocks en mains dans les magasins de
gros ne sont pas trés forts. En ce mo-
ment, le stock de Greenshields est an
complet dans Jes dignes qui coftent de
2.25 & $5.26. Ces lignes comportent sur
tout les articles en noir. La maison offre
aussi une variété considérable de grands
bas pour enfants, en blane et rouge.

Voyez la belle variété de la maison
Greenshields en couvertures blanches et
grises, ainsi que les confortables que
cette maison offre pour T'automne. Va-
leurs spéciales pour paires de couvertn-
res blanches. Le stock de cette maison
dans toutes les lignes de fournitures de
maisons est an complet. MM, Green
shields, Ltd., peuvent expédier les mar-
chandises que vous demandez par re-
tour du courrier

Le département des confectiong d'ex
portation dépasse tout ce qui a eu lien
dans les saisons derniéres et la demande
est forte et soutenue dans toutes les li-
gnes de confections; il y a une tendance
marquée pour Jes marchandises de la
meillenre catégorie. le stock de la mal-
son Greenshields est, en ce moment,
plein de lignes désirables et ses marchan
dises se vendent A des prix trds intéres-
sants. MM, Greenshields, 1Ad., conseil-
lent d'envoyer de bonne heure des ordres
de répétition pour toutes les lignes, car
plus tard dans la saison il sera presque
impossible d'obtenir des livraisons des
lignes demandées, gurtout pour les fla-
nellettes, les sous-vétements, ete.; les
manufactures ‘usqu'a présent ont vendn
tout ce qu'elles pouvaient fournir et elles
ne peuvent pas, la plupart du temps, pro
mettre des livraisons avant six mois. Des
préparatifs spéciaux sont faits dans co
département pour mettre en évidence
l'assortiment le plus complet de confec-
tions pour le printemps 1908, Des échan-
tillons de ces confections seront entre les
mains des commis-voyageurs dans quel-
ques semaines et ces &chantillons deman-
dent A étre examinés.
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THE QQESTION

VAMIOZP>r-T COT V=IVP>r-~MIT

OILCLOTH

C'est une question qui concerne tous les acheteurs du pays.

Notre nouvel assortiment surpassera tout ce qui a déja é1é offert, car il contiendra ce
qu'il y a de plus nouveau en patrons et couleurs, Nos modéles ont 'avantage d'étre des-
sinés par nos propres artistes pour convenir au commerce domestique.

Nous recommandons aux acheteurs de retarder leurs achats ailleurs jusqu'a ce qu'ils
aient inspecté notre collection, qui sera dans un avenir rapproché entre les mains des
maisons de marchandises séches en gros.

THE DOMINION OIL CLOTH CO., Limireo

MONTREAL




voyageurs
de la

M. J. A. Joubert, un des
Jes plus connus dans le comine ree
mode, vient d'entier en qualité d
geur A la Victor Mfg. Co de Québec, M
Joubert vepre ptera tte importante
manufacture dans le distriet ¢ mpris er
tre Montiéal et yronto.

M. A. R. Wilson chef du  départe
mert de la publicité de MM. Greenshields
LAmited, vieat de faire un voyage d'af
faires A Toronto

M. J. F. Loisel, repre gentant MM
Greenshields, Lid dans la Gaspésie ot
la cote Nord du Nouvean-Brunswick, 4
passé plusien’s jours @ Montréal au
(ommencement d aolt

M. N. E. Co stantin
MM, Greenshie 1ds, Ltd
desservl par le C PR
et Qubbe a passé plusieurs
Montréal an commencems at de ce

M. Edouard Labelle, voyageur A Mont
réal pour la maison 8. F. McKinnon &
Co., Ltd., vient de prendre une juinzaine
de jours de vacances; il s'accupe actuel
lement de la vente des rideaux

M. TP Williams, de la maison Gree”
ghields, Ltd., vient de revenir d'un lon
voyage d'affaires en Angleterre, en Alle
magne et en France.

—M. W. Alexander, de la maison 8. F.
McKinnon & Co. revient 4'0ld Or¢ hard,
on i1 avait été passer quelgues jours de
v wces, 1) sera & Toronto cette semaine
ot de retour & Montréal an commence
ment de la semaine prochaine.

Mme J M. Orkin revienl de New
York on elle g'étalt rendue ace mpagnée
de Mille Parlsien premidre modiste de la
maison J. M. Orkin & (0., dans le but de
faire les commandes d'automne et a'hi
ver

M. J. M. Orkin est revenu derniére
ment 'Burope od il stait rendu accom
pagné de Mme Orkin, pour faire ses com
mandes d'automne et d'hiver.

—M. Henry Bague, représentant de 12
malson 1. M Orkin & Co., 2 Québec, est
complétement renis de 'accident dont 1l
aynit @16 vietime & Roberval. 8Bes nem
breux amis seront heureux ‘apprendre
que, depuis quelque temps Aéja, il est en
mesure de vaguer A ses affaires

M. Hestor Racine, de la maison A
Racine & Cle, sera & Ottawa pour affaires
1a semaine prochaine

M. Norman Paulet qui étaic en En
rope pour les achats de la maison A. Ra
cine & Cie, sera de retour A Montréal vers
le ler septembre.

voyageur pour
dans le dlstriot
eatre Montréal
jours A
mols

ALLEZ A LA RECHERCHE DES COM-
MANDES ?

M. le Marchand, faites-vous toutce que
vous pouvez faire? Mettez-vous & profit
e, enseignements que pe avent
ner les vendeurs qui viennent A votre éta-
bilssement chaque gemaine, chaque molis,
chaque année: 11s font beaucoup pour

vous don-
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amitié et votre estime s
ptent pas de prendre

s consen

pagner votre

ne se cont votre

commande et de 1a remplit

tent A tenir conversation ave vous, 1A

censacrer leur temps & I'amélioration d¢

gachant gue plus ils entro-

intimité, p

vos intéréts
rela

ront dans votre 8 VoS8
tions amicales seront étroites et plus 18

pourront compter sur votre clientéle

Vous avez remarqué comme Cces ven-
deurs entrent dans VoS bonnes graces
combien il usent de diplomatie et de
tact; mals vous remar juelez qu'aprés
avoir gagné votre confiance, i's pren
nent autant de soin et mettent autant

at 1‘(”]*(']14‘1')‘ HY
L'homme ani
ridre son comptoir,

la conserver

reste constamment der
recevant 'acheteur
qui entre et se débarrassant au plus vite
sort, surveillant ce qui &0
pesse dans son magasin, revenant der-
riere le comptoir pour exfeuter une enn
mande ou pour rectifier quelque chose A
la satisfaction générale, cet homme fait
mals il peut en faire un

de celul qui

un bon travail;
bien meilleur.
marchand, dit

mmercial
eommer

Chaque
Bulletin”,
ce de maniére que la machine fonctionne
ouand le chef mécaniclen est
sans A coup et tout ausel bien que lors-
ou'il est présent. Son personnel pent
#tre instruit A faire le travail, De cette
manidre, le marchand pourra visiter 12
marché pour se tenir plus au courant de

devrait arranger so0n

absent,

ce qui concarae sOn COMMETCE. peur pon
faire de mellleurs ac hats, pour as
réunicns des marc hands ses

voir
sister aux

cenfréres, pour s rendre compte de

ymanidre dont les autres conduisent leurs
affaives et enfin chose des plus impor
tantes, pour qu'il se méle A ses clients,
qu'il entre dans leur intimité, qu'il gagne
leur confiance et qu'il enregistre leurs
commandes.

C'est 14 que vous avezun avantage diz
tizet et réel
faisant alfaires par corres yondance, Ces
maisons ne connaigsent pas leurs cli
mettant leur
personnalité dans leurs lettres, de faire
Mais vous, M. e

plus grand avar-

sur les maisons de déte

ents; elles s'efforcent, en
des connalssances

Marchand, vous avez le
en relations directes avec
amitié et

tage d'entrer
clients, d'entretenir leur
dans leur intimité.
Nous sommes d'opinion
chand qui dispose d'une
chevaux ne peut pas mw jeux les employer
qu'en faisant un tour dang la campagne
Les

vos
d'entrer
cne le mar

paire de bons

trois ou quatre jours par gemaine.
fermiers, bien entendu, sont occupés dans
leurs champs; mais fls sont toujours heu-
reux de s'arréter quelques minutes et de
g1 fait chaud, on peut ouvrir
“grape juice”,
Ne prolon

causer.
evee profit une boite de
une bouteille de ginger ale
gez pas ces visites, n'insistez pas pour
avolr une commande, mals soyez prét A
prendre les ordres qui vous sont offerts,

Les femmes alment la créme A la gla-
ce. Tout cela l'argent,
vral. Mettez ces dépenses au compte de
Ja publicité avolr visité votre
clientdle et les form jers, généralement
la salson des se-

conte de c'est

Aprés

pendant la molisson ou
mailles, pensez-vous qu'is ne prendront
pas la peine de vous rendre visite guand
ils seront en ville? Is le feront certaine-
ment, si vous avez agl avec <lX|xhvumthn
g vous ne vous Otes pas imposé comme
annonceur,

Do cette manidre, vous & A con
naitre tous les fermiers et leurs familles.
strerez paturellement beaw
coup d'ordres et ferez méme des livral
Les détaillants des grandes villes
Pourquol
n'en fe

Vous enreg
S0NS.
livrent & de grandes distances
Je marchand de la campagne
ralentdls pas autant?

Un marchand qui fait ce genre de pu-
blicité ne sera pas géné par la concur
rence des maisons de détail vendant par
correspondance.

Il verra sa clientéle augmenter.  La
somme d'argent nécessaire pour accom-
plir personne lement une campagne Je
rapportera les résultats les
meilleurs possible. Le marchand pourra
ainsi appeler chaque fermier par son
nom, parler intelligemment avec Jui de
I'intéressent et cimenter une
grande influence

publicité

sujets qui
amitis qui aura une
sur son commerce.

LES RELATIONS ENTRE CONCUR-
RENTS

Certaines personnes semblent
que l'entrée d'une pouvelle maison de
commerce dans leur territoire est une
fusulte |wrsnnnvllv qui doit étre accuetl-
i par des remarques, des réflexions
maiveillantes & l'adresse des nouveanx
copeurrents et pard'antres attitudesenfan-
elles ne peuvent jamais admettr2
pour plus d'une maison
faisant le méme commerce qu'elles ou
que leur maison n'était pas celle dési-
gnée par le destin pour g'occuper unigque-
ment de leur commerce.

Il est étonnant que des
1¢ jugvnwu\ assez faussé pour ne
pon, rien d’honnéte, aucun ca-
ractére, ancune aptitude chez un auire
homme, simplement parce que ce dernier
¢gt dans le méme COW merce quenx. 1
st heureux que ce gentiment diminue
tous les ans, mais il régne encore trop.
Chague homme 2 1¢ droit de gagner s
vie et il ne peut rien entreprendre sans
entrer en concurrence avec quelqu'un.
I est sage pour I'homme soumis & une
nouvelle compétition d'envisager la chose
phH(w»p!\\vlm-nwnl_

L nouveau venu peut étre irresponsa-
ble; dans ce cas il ne durera pas Jong-
temps. 1 peut étre incapable, le résnl-
tat sera le méme. 11 peut ignorer les dé

penser

tines;
qu'il y ait place

hommes aient
voir

rien de
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Thomas May & Co., Limited

OCCUPERONT PROCHAINEMENT UN LOCAL SPACIEUX AU NUMERO

14 rue St-Hélene . . Montreal

MAISON DE SPECIALITES EN FAIT DE

Rubans
Garnitures de Robes
Dentelles, Etc.

Assortiment complet toujours en stock

Svslemc Paleme de Garde-Robes “[eir

Pour la manipulation économique
et scientifique des confections
pour Hommes et Femmes

Garde-Robes a Sections—
Chacun est ccmplet par lui méme,

Costum
Trin 1.I avec
HL\ 1.10 | |H\.v
demande, Estimés
«

Weir Wardrobe €o. of Canada,

LIMITED

Bureau Principal et Manufacture 3 Mount Forest, Ont

Section de Magasin Moderne muni de notre Systéme. Manufacture aux Etats-Unis, - Mason City, lowa.

it ————_——— X
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tails de commerce: le comni rgant

son

&tabli a alors tout l'avantage 11 peunl

avolr manque de jugement dans le choix

de son champ d'a

g celul de

tion ou di

Dans «

carviere gu'il a emhrass

cas il est A& plaindre, car si Je territoir

est trop petit, le nouvean yvenu se trouve

e, Gtat d'infériorité et péussira ©¢

tainement pas, A moins qu'il me soit plus

entreprenant accommodant plus in
telligent, plus an €« urant

o mieux outlllé que

plus
affalre

le son
son compétitenr aé
j Etabli

En tont cas, dit H A
faut

Just, dans “Com

mercial”, 1 srendre leg choses com

me elles sont et, quil d la concurrence

est établie, 1
mauvaise humeur

retient

moigner de la

vaise humeur ne pas la el
¢ nouveaux clients 14

capr

et n'attire pas
compétiteur est ia il vit et 1l est
ple: 11 faut que Ja maison anclennement
établic sl elle
obtenir sia
chef

falre

déploie quelque activité

veut malntenir sa situation ot

son

part des affaires, il faut que

g'occupe de faire que lque chose pour
re pus dis
signifie
golt un usurpateur, an

incompétent et qu'il

fuce A la concurrence el n'é

tancé, Cette nécessité ne pas

ane le concurrent

yoleur, un homme

faille le traiter comme tel

Les affaires sont les affaires et, sous

cortains rapports, elies coustituent une

pour ob
fruits

guerre entre les forees rivales

tenir la victoire et en recut fllir les

raison pour gue cor

cette

mais 11 n'y a pas le

sgident pas &

talnes 1o
Jette, e

8 ne pr
méme que certaines régles sont

observées par les natlons civilisées en
at de g
les combattants s

honndtement et anssi humainems nt qu

{ rre, régles grace anxquelles

traitent loyalemen'

positle. 11 v’y a pas € raison pour gu'an

coneurrent ne soit pas traité Joyalement

avee courtolsie et civilité. 11 est proba
mém

e quil accordera en retour 1¢

traitement plutdt que de recevoir dund

manidére désagréable les avances qui Tui

seront faites

Ce compétiteur, & moins qu'il ne soit
un rustre d'une ignorance grossiére, gera
plus quheureux de répondre & des avan

ces amicales. BEn traval lant de concevl

duns un esprit d'amitif le trouble peut

tre éliminé et nune rande économie peut

en résulter ape trds grande propor

rdus proviennent d
habitude

menant &

tion des comptes P

personnes ani ont d'aller d'un

erédit

agin A un aulre

dans un endroi jusqu'a ce que
leur soit retiré; elles vont lors ¢
poenr recommencor la méme ophre

corecrt, les marchansd

En travaillant de¢

peuvent 1ssi heancoup faive pout obt

nir des paiements plug prompts de client
ils peuvent

pons mais lents & payer; car

s'entepdre dans ce hut el ils ne criin
dront plus, s'ls insistent ponr dtre payes
que leur concurre ntx obtienne la eliemt@l

do ces achetears qui semblent croir
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le seul que le me

que leur compte est
¢hand ait en mains.

Les merch wnds  penvent  sealr aldor
peaucoup en vendant & un rival un artk
« dont celul-ci peut avolr besoin pour

exbeuter une commande, s'll est tempo
court de cet article.
trouvent par

il arvive

alrement &
Tous ks marchands se
fois & court de quelque chose et
" habitude mangue est découvert

guand il s'agit

que ce
du dernier article néccs
compléter la commande d'uu
On peut aussi économi
com

salre pour
tyos bon elient
ser de largent par des achats en
mun, et il o'y a réellement aucune bonn:
ruison pour n avolr pas recours A cel ex
pédient

Le concurrent est un étre humain, trés
Bumain, avee les défauts et les faiblesses
du genre humain; il posséde
aussi une bonne nature, de I'honnéte
de la francnise el il répondra de la mé
me manidre & toutes les avances qui lul
Par des relations sociales

bien peut étre fait, les an

ordinaires

seront faites.
boaucoup de

garroudissent, la concurrence est

ges
rendue moing désagréable el jes chances
dun commerce profitable pour les denx
purties sont trés améliorées. L« ral
sur les prix et la compétition désastren
rarement, quand des

termes.

is

produisent
commergants sont en bons

LA FIN DES MANCHES COURTES
Duprés un rapport de Londres, Angle

regne des manches g'arrétant au

wne, le

coude serait find, dit “Phe Commercial’
Tous les costumes ultra élégants ont un
tendance & l'extréme Oppose, et leurs
muanches ont non geulement la longuew
compléte mals sont munies d'une ex

mode u décrété que les man

tension
ches devraient descendre jusqu'aux arti
culations des dolgls

81 les femmes aux jolis bras se sont
la liberté qui, pendant les

permis de

réjouies de
deux dernidres années, leur a
dans tout son avantage ce char-
me particulier de leur personne, accom
magnifiques bracelets, leurs
favorisées ont maintenant

montrer

pagné de
soeurs moins
une revanche compléte.

La manche qui couvre la moitié de la
main et Iui communigue un certain aly
dc délicatesse et de blancheur, produit
peanconp plus d'effet sur une main mat
gre, méme quelque peu anguleuse.

Quelgues manches se terminent par m
volant plissé en dentelle ou en lawn fixé
wtt poignet; mais comme ce matériel mon
est sujet & tomber en arridre, un élasti
st dissimulé dans I'ampleur du vo
passant dans cet élasti-
volant en place.

que
lant, et le
que maintient le
couvrant
doigts est en réalité la manche Réjane:
C'est A cette actrice qu'on doit cette inno
vation. Blle constitue un cadre partien-
lierement bon & de belles bagues.

pouce

La manche une partie des

une e ama
Stuart, et

La nouvelle mode est

la manche Maric pro

tion de
mel d'avolr une e nse vogue. Jusgua
lors elle a eu un bhon résultat: le prix de
12 peau de chevreau qui s'était Elevé énov
manches

regne  des

maintenant @

mément depuis le

courtes, est rédult son ni

veau normal

L'INDUSTRIE DU CHIFFON A NOT
TINGHAM

Grav

longtemps  (k

Nottingham et d'autres villes de

de-Bretagne sont depuls

forts acheteurs el consommatewrs  de

chiffon; ce tissu est devenn un Acees

solre presque indispensable de divers wr-
ticles du costume féminin, dit le cousul

des Btats-Unis & Nottingham dans un

au département du Com
du Trvaall A W Cha
verge de chiffon achetée par 1'An
forcément €8 importée, Jus-
chiffon manufa
turé que dans la
France. On estime que, I'année dernie-
re. I'Angleterre a importé au moins 20

rapport adressé

merce et hington
que
gleterre a
gualors le navait été

région de Lyom, en

GO0.000 de verges de ce tissu,

Brant donné la guantité de chiffon
¢mployée pour les confections & Notting-
ham, nwe inté
ressées se rendit & Lyon, il y & vingt ans
environ, pour studier la manufacture in
chiffon et falre un rapport sur la possibl
6 d'établir des métiors dans cette ville,
Ce rapport conciut & I'impossibilité d'un
tel établissement sous prétexte I'at-
mosphere locale ne convenait pas & un
travall aussi délicat conclusion
est considérée maintenant comme €

députation de personnes

que

Cette

ro-
née. Bn conséquence, une machinerie a ét
installée récemment & Nottingham !
produit du chiffon—avee un suceds com-
piet suivant toutes les apparences

Outre l'obstacle prétendn de latmos
phere, une autr difficiulté se présentalt
Pour le finissage et I'apprétage, a la
gortie du métier, i1 n'y avait pas, préten
dait-on, de machinerie en dehors de Liyon

pable de traiter un tissu aussi léger
Cette difficulté a éte également surmon
tée Une machinerie considérable, im
portée de France, @ 616 installée par le
soins d'un grand étal lissement de dev
telles de la localité, et le finissage et
Tapprétage sont maintenant faits
toute l'apparence d'un plein succds
espérances  an

ave

On concoit de grands
gujet de la nouvelle industrie, et on ne
voit pas pour quelles raisons le chiffon
ne pourrait pas #tre produit A aussi bon
marché A Nottingham qu'ailleurs

C'EST UN FAIT ACQUIS
que dans la vie pratique de affaires,
les annonces Inséré dans un bon
Journal de la partie, rapportent.
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f AUTOMNE 1907 et PRINTEMPS 1908 |

nos voyageurs qui sont actuell t en route avec les plus hautes nouveautés pour I'automne 1907 et le printemps 1908. ||
DRAPERIES ANGLAISES ET ECOSSAISES,
TISSUS 4 PARDESSUS UNIS et de FANTAISIE,
VICUNAS, CHEVIOTS et SERGES,
BEAVERS et MELTONS,

Draps Bleus pour uniformes d’hommes de police et de pompiers.
VOYEZ NOS

FOURNITURES EN TOUS GENRES POUR TAILLEURS,

Demandez a voir nos

TWEEDS et VICUNAS
POUR COSTUMES DE DAMES,

BEAVERS NOIRS et de COULEUR
POUR MANTEAUX DE DAMES

a _pour p pe de ne en vente, méme ix les plus rédul u.1
dos de p cholx' et de tros bonne quu? té. - I

C. X. TRANCHEMONTAGNE &£ CIE w

BRETELLES DE LA MARQUE ** GLOBE"
TOUJOURS EN TETE, LES AFFAIRES
CARREES ET LES BONNES VALEURS LES
ONT MAINTENUES LA ; CHAQUE PAIRE
EST GARANTIE TELLE QUE REPRESEN-
TEE., COMPAREZ-LES A TOUTE AUTRE
BRETELLE FAITE AU CANADA ; NOUS
SERONS SURS ALORS DE VOTRE COM-
MANDE. . LI .

PRINCESS RIB

Le Bas élégant pour Gargons

-, SEULS AGENTS VENDEURS ||

ROCK RIB
Aussi fort que Gibraltar
Manufacturés pour le commerce de gros par
TORONTO ET MONTREAL.

CHIPMAN-HOLTON KNITTING CO.

E. H WALSH & CO

L. 0. PAQUETTE, Agent: J. A, OUIMET,
Québeo. Montréal.

Clobe Suspender Co.

ROCK ISLAND, Qué.

Bas faits spécialement pour I'ussge fatigant des Gargons
et des Filles. Faits d'un Fil spécialement fort 4 trois brins.

HERCULES RIB
La limite de Résistance
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LA BONNETERIE

$a manufacture autrefois et aujour'dhu
(Par R. Rowley, dans le Daily Post
Lelcester)
La ville et le comté d¢ Lelcester se 'l

vient depuis trés longtemps a la fabrica

tion de la bonneteri et cette manufa
ture s'est faite ave relativement peu e
changement jusqua il ¥ 4 quarante ans en
viron. les petites machines tajent 1
parties dans de nombreuses parties da
comté Quand on 1raverse anjourd hul

1

los villages, on tencontre heaucoup

petites construd tions qu'il est facile le .«

connaitre pour des ateliers Certains

sont construits s parément et d'antres

sont attachés a des cottages. Ces ateliers
étajent auntrefols remplis des petites ma
manufa

bonneteni

chines dont on se servait
turer

Certains districts

pour
les divers articles de
du comté pro Juisalent
les articles les plus grossiers pour hom
mes, tandis que d'antres ne g'occupalent
que des man handises plus fines pour da
mes et enfants. 18 mac hines en usage &
tajent généralement la propriété des manu
facturiers qui trouvalent @ les employer:
parfols, 'homme qui avait la direction 4o
Tatelier, consacrait ses sconomies & 1'a
chat d'un atelier pour lui-méme.

Une faible était par 1€
tricoteur pour 'nsage ¢ 1a machine, C'¢
tait qu'aprés avoir fonctionn? pen
dant
lait Ta remplacer. et
manufacturier ; en
went employées pour

somme payée

parce

un certain rombre dannées, il fal

¢pens An
machines

cela aux
outre es
étalent s¢ manufa

des narchandises pouy

turer 1'autres que

leur mu)um;niu- le palement lu prix
de cette location était un continuel sujet
de plaintes de la part des ouvriers
1l est

! y avait alus

certain qu'en d¢ nombreux cas

Les ouvriers  disaient
que fréguemment jls n'avaient quun em
ploi temporaire, tandis

le plein montant de

gu'on leur rete

nait la location,
on résulta que
politiques, on
machines et 1 suppression de

dans toutes les réunions

réolamait  'abolition des
lenr loca
tion

e tricoteur & le
jours un vif intérét

on 11 avait contume de tra

machine prenait tou

a la politique. s
petit atelier
vailler
e donvriers et était

contenait généralement nne don

favorable A ‘a4

discussion ot A l'exposition des gri fs
Quand on pouvait se procurer un journal
le meilleur lecteur de atelier lisait A ses
compagnons les faits du jour, et il arr
vait que tout can lidat
yille on du comté était questionné sur sa
volonté A aider les ouvriers a faire aboliv
ces charges U'n champion fut enfin
tyouvé en la personig de M. Albert Pell,
un agriculteur qui se portait A la candi
dature de la division Sud du comté

11 promit que g'fl était élu il s'occupe

politique de la

TISSUS ET NOUVEAUTES

rait de la question, et il réussit & faire

passer un réglement rendant iiiégale la

je la location des machines a
A partir de
la houne

dans les villages

perception

tricoter cette époque, I'in

dustrie de

¢ commenga A dé

cliner Les manufactn

riers ne recevant pas d'argent pour la lo

cation de leurs machines, n ayant pas un

controle entier sur elles et devant suppor-

ter toutes les dépenses nécessitées par

Jour entretien, commencérent A les falre

rentrer dans les manufactures des villes;

¢'est alors gue le systéme des grandes
manufactur so développa

Avee ce développemnet des change:
ments et des pe rfectionnements se pro-

duisirent bientdt dans la ma

‘hinerle em
ployée dans cette industrie

Le principe
1e 'ancienne machine fut maintenu dans
rotative, qui fut fai
un plus grand nombre de divi

s nouvelle machine
tes aved
clons et actionnde mbie aniquement. La
la bhomneterie de toute es
poce au moyen des nouvelles machines
rotatives auxquelles travaillaient facile
ment de plus jeunes ouvriers, abaissa le
prix de la production et conduisit & un
grand développement de I'industrie. Le
procédé qui consistait & envoyer le fil
lans les villages pour étre travaillé dans
les petits atellers fut rapidement aban
donné, et beancoup d’hommes furent ain
les femmes et
filles qui étajent jusqu'alors

fabrication de

¢ privés de leur emploi;
es jeunes
occupées A coudre l'ouvrage produit dans
ces ateliers durent aller dans les villes
oy chercher d'autres oce upations,

laguelle les machines
produisalent les
marchandises it que les anciennes ma
ndonnées, 11 fallu les
déchets
Mais Jongtemps aprés qu elles furent de

La rapldité ave

rotatives plus larges

chines furent &

Lriser et les vendre comme

inutiles, on pouvait en trouver
teliers de villa
ent conservées uvec soin

venues

quelques-ures lans des &

ge, on elles €13

dans la croyance ou dans l'espoir qu'on

pourrait en avolr pesoin un jour. La
a 6té universellement
toutes les manufactures les
On en a construit de
elles peuvent
bhonneterie  de
Les manufacturiers et les
qu'on ne pourrait
mieux que cette machine ot
affermin
quand des perfectionnements ont été ap
meilleur type de machine
automatique dans plusieurs

machine rotative
pdoptée par
mieux outillées.
toutes les dimensions et

produire des articles de
toute espére.
machinistes pensalent
pas trouver
cette conviction s'est encore
portés et que le
a 6é rendu
de ses parties

Mais les manufacturiers devalent ap-
prendre qu'il n'y a rien de définitif dans
la machinerie. Au moment on ils étaient
bien pourvus de ce genre de machine, des
remeurs commencérent A cireuler au su-
jet d'une autre qui, disait-on, apporterait
wne révolution dans Pindustrie. William
Cotton de Loughhorough avait trouvé une
1achine qui fut rapidement perfectionnée

et qui répondait anx besoins du commer-
ce

Cette machine produisait un tissu sl
au meilleur tissa produit par
était difficile
de s'apercevoir de la différence. Comme

se mblable
les métiers primitifs, qu'il

toute bonne chose, elle eut ses détrac-
d'autres machl-
nes ne se génaient pas pour la décrier ;
ils disalent aux marchands que le tissu
n'était pas élastigue, et de grands efforts
furent faits pour empécher les manufac-
turie d'adopter la nouvelle machine
Cependant ses 1 érites étaient évidents
on continuait & la perfection
ner pour l'adapter a la manufacture de
la bonneterie de toute catégorie, son
assuré, Les machines rota-
tives étalent destinées A devenir aussi

teurs; les constructeurs

€t comme

succes fut

inutiles que les anciens métiers

dé-
placements de la main<d'oeuvre #l ma'

heureux, mais souvent inévitables. Beau-
coup des plus jeunes ouvriers avalent 668
enlevés aux anciens métlers pour leur
apprendre & conduire une machine rota

tive et on apprit A beaucoup d'ouvriers
sur machine rotative & travailler sur la
machine de Cotton. L'introduction et le
développement de ces machines causd-
rent une révolution dans I'industrie. Les
manufacturiers durent se défaire deleurs
machines rotatives dispendieuses, comme
le cas g'était produit pour les anciens
métiers. Le succes de la machine Cot

ton eut pour résultat une autre baisse du
prix des articles de bonneterie de la
meilleure gualité et, en conséguence, une
demande beancoup plus forte pour ces
marchandises, avec I'emploi d'un nombre
heaucoup plus grand d'ouvriers

Les changements survenus dans la ma

nufacture de la bonneterie avalent 6té
s importants et sl rapides, que certains
manufacturiers ne voulurent pas &e con-
former A ce dernier développement et re
fusdrent d'acheter des machines s dis

penidieuses, dont le prix variait de £300
A £800; il s'efforcérent de continuer
avec les machines qui tombaient si ra-
pidement en désuétude. L ancien mé-
tier qui coftait de £30 & £70 fonction-
nait pendant des années, on pouvait le
réparer A peu de frais relativement et il
Ctait bon pour plusieurs années

L long usage de cette machine condulsit
Jes manufacturiers a adopter une échelle
de dépréciation qui ne fut plus du tout
suffissante quand les machines dispen
rzh-um-shln-ul1-nmlny(~l-ﬁ_ L'histoiredel'in
dustrie montre que plusieurs viellles mal-
sons disparurent peu & peu et que le maté-
riel de beancoup de manufactures, estimé
dons les livres A plusienrs milliers de 1
v.es sterling, ne rapporta pas A la vente
autant de centaines de livres, Les gran-
des améliorations effectuées par la ma-
chine Cotton se firent voir dans la pro-
duction A meilleur marché des bas sans
conture. On faisait alors des bas de

LA encore se produisit un de ces

encore
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Prospérite avec ies Qoeralls. FAUX.COLS, MANCHETTES, Erc. |

EN

0 "
CAOUTCHOUC |
une plus grande satisfaction {
générale avec les Overalls, exa- it 1]
minez avec soin les qualités des
Overalls “Marque Engineer "

Overalls “Marque Railroad " La Meilleure Fabrication.

QUELQUES-UNS DE NOS STYLES

Vétements amples

Main-l'cuvre garantie
Beaucoup de lignes spéciales

Les prix, & partir de §4 50, ré {
pondent & tous les besoins pos-
sibles {
Les chemises de travail, mar sv:u 109 349 49 {
N » |
2IN ®

que “VICTORIA," plairont & vos

clients difficiles s : Fhee .
Lignes “ up-to-date " de Pan i
talons de Travail pour Hommes {
|
Et vous ne négligerez pas o o
V'occasion de mnous demander \3|N 24IN 29N am,
des renseignements, AR L] 2N 1'2IN.

Rock Island Overall Co. Mo B s

20N 2IN u:um “l:l'(
BACK |4 IN 14N 1IN 1niIN 1IN
ROCK ISLAND, P.Q. !
|
!
IT;:;"!‘V?:‘ a9y 509 ey e

™ Robert Ryan Co. w—

REGISTERED
TROIS-RIVIERES, Que

Manufacturiors de AL
. 24N, 24N !
Cants, Mitaines, Raquettes, 2N W

H 1
"W“'""i (HS::I"" “ e
TRane mAR" A

Qualité Supérieure.  Ajustage Parfait. iy O i 3 ey
20N t-.l “m
Les détaillants peuvent se procurer ces marchandises AN vn 1IN

13
qui sont les meilleures -- dans les maisons de gros ou chez
les **jobbers.”
Tenez en stock les marchandises de la Marque *Maple
Leaf” et contentez vos clients.
DA
BiN s f

lnm

OUATE _EN_PAQUETS D D U l m

. NO 107 )
étrangeéres inertes. I 0wrs SIEIWITH S 18

OUATE DE COTON: 1010 '““'"""
"Non'm STAR,” “CRESCENT,” “PEARL."”

Articles en Toile non surpassés pour la
La qualité, pour cette saison, est encore meilleure que jamais Qualité, e Fini, 'Ajustage et Ia Per-
('ut la meilleure pour le prix. hhriquee avec du bon luhm pur fection. En vente dans toutes les Maisons

M,...d‘".‘,l‘e'f";?"p..lm"“" 5 Ja Uunte o puanets “Hurin Bea, de Nouveautés et d’Articles pour Hommes,

ROBERT HENDERSON & CO.,
MONTREAL.
DUNCAN BELL J. A. CHANTLER
JAMES STANBURY & CO,, - - TORONTO Ginissi Oun, Tansuie: B
Agents de Vente. \

AGENTS!:
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toute sorte ayant une belle forme, et on
inventa des machines pour
tures, qui amoindrirent encore le prix de
la production La coutunr était si bien
faite qu'elle imitait pari \itement une
couture faite & la main.

faire les cou

Avec de tels résultats et de telles ma
chines, les manufacturiers pouvaient bien
penser que d'autres changements n'é
talent pas probables; ces < hangements out

Bien que des manu
perfectionné les Ppro

cependant eu lieu
facturiers eussent
duits de la bonneterie et abaissé leur prix
machine Cotton dispendieuse,

machine d'un principe tout-d

avec la

une petite
fait opposé & celui du modédle Cotton fut
{ntroduite peu & peu La machine Cot
ton, perfectionnée, au lieu de gquatre ou
six divisions, en a plus de vignt-quatre
Par conséquent, le dernier type d'unmo-
dee Cotton a probablement une longueur
de vingtsix pleds Une si grande mad hi
ne exige, pour son fonctionnement, un
ouvrier assisté dun alde, et cependant
cette énorme machine, parfaitement au-
tomatique, qui a produit de si beaux tis
sus, et si &conomiquement, qui semblait
répondre & tous les besoins du commer

ce, reste & ne rien faire dahs un trés
grand nombre de manufactures, parce
que la petite machine dont il est ques

tion plus haut produit
do bonneterie—bas pour dames, chaus
settes pour hommes et enfants—Ai bien
meilleur marché que la machine Cotton
Cette dernidre, comme 1 a Aéja 6éré ait
produit un article d'une forme magnifi
que, avec une couture, tandis que la pe
tite machine fait l'article sans coutury
et avec une telle rapidité que le colt de
production  est trés  faible. Les mar
chandiges faltes sur ces machines ne

plusieurs articles

sont pas aussi bonnes que celles oht
nues avec les machines modéle Cotton |
mais elles coftent beaucoup moins et se
vendent facilement. Le nombre de ces
petites machines est maintenant trés
considérable, et comme € sont des fem
mes qui ¥ travaillent, elles continuent &
déplacer de nouveau les ouvriers méales
de cette industrie

La seule compensation donnée par 1'é-
conomie de produc tion, c'est que les mar
chandises importées trds
chances de prendre la place du produit
domestique.

ont pen de

Les grands chargements qui viennent
{'étre énumérés ont Lous eu lieu an cours
des quarante dernieres années, et il est
trés satisfalsant
tous ces changements, les o anufacturiers
de Lelcester se sont tenus a la téte des
progrés. A une certaine époque, Vindus-
rile était beaucoup plus importante A
Nottingham qu'a Leicester, maig il n'en
est plus de méme aujourd’hui Ny a
vingt ans, Nottingham était le centre de
réunion des acheteurs de bonneterie et
fls visitalent quelquefols Lelcester. Au-

de constater que dans
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jourdhui, cet ordre des choses est com
plétement 1 nversé.

CHOSES QUE LES ANNONCEURS DE-
VRAIENT SAVOIR

On entend souvent dire que la publicité
n'est pas profitable et qu'en conséquence
'est de l'argent gaspine. 1l n'est
douteux que beaucoup de marchands an-
noncent de manidre A mettre leur nom
sous les yeux du public, mals en évitaat
avec soin une publicité soutenue, dispen-
diense, lls sont satisfaits d'une note lo-
cale, favorable & eux el A leur commerce,
pourvu gqu'une telle note ne leur colte
rien. Certaing marchands croient en tou-
te conscience que la publicité ne rapporte
pas, d'autres ¥ sont opposés, A cause de
leur esprit mesquin, D'autre part une
grande quantité de marchands font une
grande puhll(‘hi’. leurs annonces étant ré-
digées comme ils pensent, et cette publi
cité ne leur procure auncune augmenta
tion d'affaires. Ceux-la sont portés  con-
clure que la publicité n'est pas profitable,
ils ne se demandent pas sl leurs annonces
sont défectueuses, ils rejettent tout le
blame sur la publicité.

*La bonne publicité rapporte, il n'y &
pas & tromper, dit “Clothier and Fur-
pisher”, et quand une annonce ne T
porte rien, on peut étre slir que la m
thode employée, la rédaction et peut-&tre
Jes marchandises annoncées ne sont pas
du dernier genre; peut-étre aussl l'an-
nonceur s'est-il placé a larridre-plan en
esprit rou-

pus

laissant continuellement son
tinier rejeter les jdées et les choses nou-
(e n'est pas souvent qu'un hom-
ne daffaires fali une ponne épreuve
de quelque chose el spécialement  une
éprenve réelle de la publicité, sans un
travail systématique. 1l est inutile de
dépenser de l'argent pour une annonce
simplement pour voir sl cette annonce
vous procurera des clients.

Ce n'est ni la premidre, ni la deuxidéme,
ni la trolgidme annonce qui produit. LA
dixidme commencera peut-étre & diriger
fa flot des acheteurs de votre coté ¢!
chaque annonce subséquente vous pro a
rera une quantité d'affaires dix fols plus
forte gque la précédente.

11 est toujours pré!('rublo d'annoncer
de manidre A falre gavolr au public ce
aue vous avez et |)(nlrl|lml, en achetant
chez vous, il économisera de largent

Rédigez votre
attrayant et que la gravure que vous em-
ployez soit en rapport avec la marchanii-
ge annoncée, Ce n'est pas tant ce rue
vous annoncez qul vous améne des i
epts, C'est I'impression que vous faitus
sur leur esprit. La chose présentée doit
impressionner le lecteur favorablement
et, pour cela, votre annonce doit étre
yédigée en termes forts, intéressants et
offrir de la nouveauté. Nous avons A plu-

velles.

annonce dans un style

. sera en votre faveur.

gleurs reprises parlé et I'habitude qu'out
certains annonceurs d'attirer l'attention
dn public en le décevant. De telles mé-
thodes ont d’habitude peu de durée, et
it qu'elles durent elles sont onéreus-s,
c'est de l'argent dépensé en pure perte
Ces méthodes amusent 1'tm primeur et
causent des regrets A l'annonceur.

On ne peut pas ingister trop sur €
principe que I'illustration de votre An
nonce et son texte doivent se remnforcer
I'un le tout doit former
une production efficace, Cette applica
tion de V'ilustration 2 la mise en évi
dence des articles annoncés explijue
pourquoi le texte de Vannonce doit dqe
rédigé foreément en phrases courtes
L'étude des annonces d'autres commer
gants est tonjours bonne; elle indigne
les points faibles et les points forts, et
ces derniers peuvent dtre utilisés avania-
geusement. Tout le monde ne possdie
pas la méme fac ulté d'invention; que!
ques-uns en gont complétement 1éponr-
vus. Pour ceux-la, il est difficile d lnv-n-
ter et si, par le fait Q'un labeur ardu et
de l'étude, 118 arrivent & faire quelque
chose qul ressemble A une annonce, lenr
risque de ressembler &

'antre et que

production court

ja texture noueuse du bols de chéne,
sans en avolr la force,
81 vous voulez annoncer votre com-

nerce, faitesle sans laisser les faits et
gestes de vos rivaux influencer le ton on
1+ caractdre de vos annonces

Dés que yous commencez un gentil per-
siflage, le public en conclut que vot.e
concurrent vous géne. 8i celui<i emploie
upne fanfare et tire un fen d'artifice pour
attirer le public, ne le ridiculisez pas dans
vos annonces; allez chercher un aéro-
naute partir de votre magasin en
ballon, ou faites n'importe quol de plas
fort gue votre rival—si vous devez faite
cuelgue chose Ne gaspillez pas l'espwe
consacré A VOS AanNONCes; il cofite ¢ner.
Vous avez des marchandises d'aussl
bonne qualité et & aussi bas prix que
votre volsin; vous pouvez avoir quelye
article bien meilleur.

Faitesle savoir au public d'une manigre
claire, concise. N'oubliez jamais que vons
n'étes pas geul & offrir des marchandises
Quand votre volsin fait un signe de téte
il essaie de faire une meilleure offre que
la votre. Couvrez son offre et le public
Ayez continuelle-
ment une annonce dans les journaux; sl
yous ne pouvez pas faire la dépense d'mn
grand espace, prenez-en un petit, on
mieux, faites une grande annonce la
moitié du temps et une plus petite pen
dant l'autre moitié alternativement. Vous
pouvez dire blen des choses dans une pe
tite anmonce, si vous choisissez vos ter
mes avec soin et gl vous rédigez votre
annonce d'une manidre succinte.

pou

Avez-vous de bonnes marchandises
pour appuyer yotre annonce? 8i vous

n'en avez pas, vous feriez aussl blen de
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Les Gants @”*Q
de Peau de =

Hamilton Cotton Co.,

——  AMILTON

MARQUE “STAR”

Rideaux en Chenille, Portidres et Tapis de Table
Tapis de Table de Fantaisie et Unis, dans les
grandeurs suivantes
———
e 64, 8.4, 10,4, 12.4, Sont les Gants
Rideaux et Portiéres dans les largeurs suivantes dont chaque plire est accompagnee
32," 34" 36" 40, 4. 48" 66, 72, ’ :
at ons towies Jos longuenre ddeirtes d’une garantie.

MARQUE “IMPERIAL”

Une qualité de Rideaux Unis et Pesants, ayant
une apparence trés riche.

Nouvelles Teintes et Nouveaux Dessins pour le
Commerce du Printemps.

222

Vous ne courez aucun
risque en les vendant.
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NOUS SOMMES LES SEULS AGENTS

GREENSHIELDS LIMITED

MONTREAL
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AGENT POUR LA VENTE:

W. B. STEWART

Il rue Front Est, . TORONTO, Ont.
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RHYS D. FAIRBAIRN, LiMITED |

Cré s et Ma

Les VOYAGEURS offrent maintenant des

B'ouses pour Da!’“es | GENRES AVANCES pour I"AUTOMNE ¢n : .!

Articles de Cou pour Dames Jupons

Modéles exclusifs et élégants en | Ceintures pour Dames Jupes de Robes Plissées

Soie et en Dentelle All-Over, etc. PLISSES et RUCHES |

HUCH HENRY, 204, rue St-Jacques, Montréal, 107, rue Simcoe, Toronto. ,
{
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awtereng, PLUS D'ARGENT POUR VOUS. o'ren,

Cosred “Cepret”
EETE Sous-Vetement ‘“Ceetee’’ EeTe

§l t Sous-Vétement a Cotes Elastiques S’ajustant Parfaitement
§

Les profits découlent directement et indirectement de ces deux marques célébres. Leur qualité
sa p‘rlcnro nt admise et le marchand clairvoyant reconnait l'avantage ¢norme de l'approbation
populaire. Ces marques retiennent la clientele.

THE C. TURNBULL CO. OF GALT, LIMITED

GALT, CA..ADA,
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jeter an vent l'argent qut vous dépens:z

en publicité. Ne parlez pas au public de

la bonne qualité de vos marchandises, sl
VOUus Savez gquelles ne sont pas honnes
Quelques  lecteurs superficlels  pe uvent

1épondre & voure appel et un petit nembre
d'acheteurs sensés venlr dans volre ma
leur premidre et
n'étes pas sQr

ce sera

gasin; mals
derniere visite. Si
de vos marchandises, u¢
mérites, tenez-yous plutdt
la vérité; cela plaira davantage aux cl

vous
vantez pas leurs

au-dessous d

ents.

Pour 8tre attiayante, whe annonce o
vrait avoir un en tote appioprid quelque
mot faisant impression, sl possible. 14

siyle en devrait étre simple et trés com

|p.vh\|.~ll)lv. Jes grands mots en d trul

gent souvent leffet. Les mots ne sont
pas des idées, mals gervent & exprimer
des 1dé Les lectewms jettent un coup

d'oeil sur les mots pour se yendre compte
Vils représentent. 81 les
déciivent en d¢
pelle confection,
coup d'oell jets
lectear

des images QU
termes d'unt
tail des paletots d'une

annonce

un simple
donner au

par exen ple,
sur lannonce devrait
une idée compléte du paletot déerit. Les
mots devraient stre employés & propos

harmonieux S
mots simples se digage sans ¢ ffort 'id e
qu'ils contiennent et, par conséguent, ¢
s fatigué. On ne doit pus
s en dehors de leur €

pour produi.e un tout

Jecteur n'est

employer les mo
gnll‘iralhm acceptée, car alors le lectens
est obligé de deviner, ce qul est fatal &
Dites exac tement ce que vous
vous parlez

I'annonce
Berivez comme
devriez

vowez dire

on plutdt comme parler

vous

Que votre annonce exprime ce qw vous
diriez, si vous étiez A sa place Dites
franchement ce que yous avez a dirve

mais n'encombrez pas de phraséologl

Jespace gui vous est alloué.

Le public connait les noms de la pin
part des comir odités et articles tenus par
les magasins, mals les métaphores so-
vent cheveux sont de
énigmes pour doit @&tre
sincere et exempte de pathos. La hahle

tirges par les
Ini L'annonce

ile et le mensonge W attirent jamais
clientdle; un style sans prétention st
done ce quil faut dans une bonne an

ronce
i1 doit conduire simplement
aumoncés, de manidre A fixer
2u lecteur sur la marchandise pour I'an
nonce de laquelle le préambule a 616 fait

Un fait indéniable, ¢'est qu'une gravur
ayant directe on indirect®
avec le sujet de l'annonce tire Toell et
donne de la force 2 cellecl. Certaines
gens alment les gravures comigues |
mais nous SOMMCS faven?
A'ilustrations. dépeignant quelgues usag:s
des marchandises en question.

Quelle que solt la condition des affai
res, la publicité est toujours opportune
Quand des causes naturelles produisent
une augmentation extraordinaire des af

8i un préambule est n cessaire,
aux artces
I'attention

relation

une

toujours en
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ofr 'avenir et chercher
plus d'affaires possible. Moo
ce que vous faites, dites-

faires. i1 fant pré

a faire |
trez an public
i ce que vous avez el pourquol  vous
pensez qu'il est avantageux pour lui 4
s¢ procurer votre marchandise—c'est le

moyen de le falre penser comme VOUs

LE CREDIT EST UN PRET D'ARGENT

Pen d'acheteurs demandant du erédit
so rendent compte qu'ils empruntent de
De méne, le marc hand qui ac-
corde le erédit Jvmunl" ne s'apergoit pas
d'habitude qu'il préte r ellement de l'ar-
gent

Clest 14 gu'est la grande erreur du sy#
tdme de ventes & crédit; clest a elle
qu'est due une grande partie des ennuis
el des pertes gul 1ésultent de ce systdme

$i un clent demandait & un commer:
de argent, ce darnier
pendant perser
pour les ma’

l'argent

cant de lui p ater
hésiterait. 1
cue le crédit quil ac corde
chardises ach:ties est chose totalement
litff1ente Marchandises et argent sont
12 méae chos2; c'est-d ;e que, chaque
lu crédit est accordé, clest la
que
telle somme d'argent.
Avant gu'un ma rchand corsente & mé
de l'argent, 11 deman lerait des ga-
une Epogque fi pour le rem
sat et une conpeasation pour e
11 pread. ait de
dont
pour teair son engagement et
ser 'argent préts a l'épogue fixée, 11 n'ac-
t pi garantie, des appa
vences de prospb.iié et de belles
messes, 11 chercheralt & savoir si 'em
bica 'homme qu'il sen ble

sen ble ¢

fcis que

niéme chos sl on p.était an client

renseignements sur

Pt

les moyons dispos» l'em prunteur

rembour

cepte s, conm

nio-

p.urtenr est
étre.

Que le méme individu demande du ¢
achats, au

dit pour le palement de ses
cune des garanties demar dées pour un
prét d'argent n'est exigée les mar
livrées et leur prix esl
porté clleat, sans date
fixte pour le paiement, dans la plupart
les cas. Le marchand devia dépenser 4
Iargent et du temps pour faire rentrer
ce qui lui est da, et il faut souvent se
un certain nombre de fols chez
pour obtenir un réglement
versements par

chandises sont
compte du

prisenter
biteur
de compte,
tiels.

1l est étiange que des marchands ac-
cordent du crédit dans nombre de cas of
préteraient pas d'argent sous aw
cun p étexte, 118 continuent A agir ainal
avee ure foule de gens juqud ce qu'ils
cient immobilisé leur capital et l'intérét
legitime qu'il pourrait leur rapporter et
gaspillé leur temps ot leurs efforts.

Si les idées émises i an sujet du cré-
dit pouvaient étre adoptées, on entendrait
peu parler de manvaises dettes, ou méme
on n'en entendrait pas parler du tout.

un d
néme par

ils ne

AGISSEZ SELON VOS MOYENS

L'inclination la plus naturelle d'un
homme qui découvre une augmentation
de ses affalies et de ses profits, est d'w
croitre son stock et d'agrandir son magi
sin. Quelle réalité et quelle apparence y
atdil dans cette augmentation, voila le
point détermiaant qui indiquera la voie a
pour l'augn entation du stock et
| agrandissement du magasin, Des quan
tités d hommes ont 16 conduits par l'ac

sulvre

croissement de leurs ventes & augmenier
ce qu'ils se plaisent & appe ler leurs facl
lités, avant que leur prospérité réelle et
leur aptitude & diriger un commerce plas
important ne justifient une telle déci
Risn en affaires ne justifie mienx
“goyez sQr que vous étes dans la
vant”

sion,
I'avis:
ponve vole et allez de 1

Un détaillant, possesseur d'un capital
Lioyen, avait un magasin de 25 pieds sur
75, avec un entrepdt en arriére,
¢ archandises étaient blen
A dos pilx raisonnables. Ses affaires
augmentdrent rapidement et, A certains
jours, le magasin était rempli de clients
a ua point qui semblait rendre la situa-
tien peu confortable. Les profits de n
goconde année furent si élevés que ce
narchand jugea nécessaire de louer va
magasin quatre fois plus grand et de le
remplir de marc handises pour lesquelles
les marchands de gros lui ouvrirent "m
fort crédit.
pas en proportion et il commenca A s'0-
percevolr qu'il 6tait douteux qu'il arrivat
a 'augmentation voulue dans la localité—
i1 clientele manquait.

Au bout de deux ans, c¢ marchand it
faillite, simplement K qu'il avait
voulu embrasser plus qu'il ne ponvait
trcindre

L'homme que la prospérité conduit a
l'extravagance est, le plus souvent, celnl
qui ne réussit pas. 81 un affaire de cent
dollars par jour double au cours d'une
année, il n'en faut pas conc Jure qu'elie
gquadruplera ou méme qu'elle triplera
dans une antre année. Nous devons agir
suivant la raison et nous rendre compte

Bes

choisles et

Les affalres n'augment@rent

par ce

gue notre prospérité est due tout autant
A de bons assortiments et A des prix rai-
sonnables qu'd I'augmentation possible de
1a demande. Des idées de conservatisme
qui font rester dans le méme magasin

. aussl longtenps que possible et un ac-

(rcissement d'affaires obtenu progressive-
ment plutdt que par A-coups, voila la
dgle de conduite qui sauve un homme
d'affaires & un moment qui pourrait étre
assimilé au point de changement prover-
bial dans la marche d'une fidvre.

Avoir un dont l'augmenta-
tion indigue la faveur et I'approbation du
public et bien juger la cause et 1'étendue
probable de cette augmentation, cela dé-
note, chez un homme d'affaires, une

commerce

perspicacité qui le fera réussir. 81 nous
vendons quatre morceaux d'uvne certaine
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marchandise dans tant de jours, cela TROP DE ROUTINE EST NUISIBLE & remplir «
n'indique pas que la demande pour cette w—

marchandise durera indéfiniment et we Je connals une malson de commere
justifie pas l'achat d'une calsse. Si la Oul a perdu récemmnet un de ses me
pleds sui leurs vendeurs, & cause d'un carnet d

ette position. 81 vous n'aves

pas conflance en mon intégritd, pourguol

wez-vous sollicité mes services? Jo s

rai heurenx de m'ocenper de vos intérdts

foule remplit un magasin de

de mon mieux en vous communiquant
05, cela n'indigue pas nécessalrement d¢penses et de son attachement & des | renselgnements  importants; mais
qu'il faille prendre un magasin quatre coutumes routiniéres, dit un auteur dan quant A rendre un compte détaillé de
fols plus grand pour maintenir les at “Selling Magazine Ce vendeur était . dépenses et faire un rapport tel que
fulres en bonnes conditions. L'homme Payé un prix élevé et ses services étalent elul sur lequel votre caissier insiste, je
possédant un petit magasin bien achalan sollicités. 11 convint de couvrlr un cer

re le feral jamais

dé et foreé A quelque géne est plus satis ain territoire et, si ce territoire lul con

. b La maison de commerce s'entéta dans
falt que celui qui a un grand magasin  Venait, il devalt signer un contrat de trots

ses exlgences et le lendemain, le vendeur

dans lequel les clients sont clairsemés ans Qm,',"" |‘1 fut prét il_lh“'” le cais signait un contrat avee une autre mai
ce qui fait dire au public observateur que  Sler de ]v""‘“‘""" ment lul remit un car son, A ralson de $5,000 par an avee pri
son commerce n'est plus ce qu'il était Met de dépenses, ol toutes les dépenses o000 4 Ire le contrat & cing ans el
dans le magasin plus petit imaginableg étalent insecrites, avee ins

L dune angmentation de salaire
Le doute du public et un stock trop truction qu'd la fin de chaque semaine

fort de marchandises font plus de tort SUr réception de son
A un commerce que ne pouvait lui faire i! recevrait un chdque pour ses dépens s DE LA MANIERE D'APPROCHER UN

net de dépenses

de blen Vapprobation de ce méme public de la semaine suivante. On lui remit en CLIENT
autrefols. L'homme qui s'agrandit quand  Svite un formulaire sur lequel il devalt -
le besoin s'en fait sentir et qui est a fuscrire le nom de chaque personne qu'j! Un homme qui entre dans une wmaison
méme de discerner le moment opportun gerait allé voir chaque jour et, au cas on C"affaires et entame la conversation on
pour le faire est celui qui réussit Les il n'aurait pas fait de vente, il devait en demandant & son client 81l est oecupd,
achats fréquents donnent plus de profits donner la raison. 11 y avait encore un2  viole tous les principes de l'art du ven
A un petit magasin qu'un stock trop fort foule d'autres choses de routine exigées deur. L'effet nuisible de cette entrée en
A un grand. Vivre selon ses moyens inutilement matiére git dans la conclusion que 'hom
s'applique aussi blen aux affaires qu'a Le vendeur fut démonté et en mém- me d'affaives en tirera invariablement, De
I'intérieur du ménage. temps se trouva insulté; il alla trouver le mander & l'acheteur 8'll est occupé signi
chef de la maison et lui dit: “Monsieur fie que vous &tes parfaitement disposé A

vous

z retenu mes services pour ven attendre qu'il ait un moment de libre,

dre des marchandises. (Mest mon métior avant gue vous ne commenciez & parler

y
Lo style @'annonce qul oot naturel 0ot o, 4. 1ai fait avec succds pendant dix  de ce qiie vous aves A vendre. Le client

le style correct. Vieer A I'effet ne cons-  ang. Je ne suis ni teneur de lvres, ui  en conclut que ¢ que
titue ni le ben style ni le bon sens. comptable, sans cuof, jaurais demand poser

vous allez lul pro
n'est pas d'une t1ds grande impor

Toutes nos Riches et | AUTOM"E 1907

Elégantes Fourrures HOMESPUNS
A vingt pour cent de réduction du- | HARRIS

rant les mois d'Eté. Nous avons toutes
les Pelleteries en vogue en une im-

mense variété, Choix sans pareil de Eto“.es :ll “08"““68

Manteaux Mouton de Perse,

e pour Dames

chons Vison.

Nous réparons rapidement toutes les

fourrures. Emmagasinage et Assurance & Dril S N)“r “ﬂ“[eﬂ“x
des fourrures pour la Saison d'Eté, .

T. A. DURAND |& } HARRIS & COMPANY
309 RUE ST-PAUL LIMITED

MONTREAL. ROCKWOOD, ONT.
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tance, et vous pouvez trés bien at
tendre qu'il ait le temps de vous écouter
a4 loisir. L'homme d'affaires, &
époque a, du matin an golr, des devoirs
qui lui prennent son temps, et
quand on lul demande sl est oceupé 01
Jui sembler ab

que
notr
tout
pon, cette question doit

I'extréme Le
rarement

vendeur experi
erreur;

surde A
menté commet
mais pour les
moins d'expérience,
le moyen le plus logique d'entrer en con
»ersonne ne voudrait donner
des consells & un vendeur expérimenté
sur ce qu'il doit dire en entrant dans un=
place d'affaires; mais il n'est pas hors
de propos de dire & I'homme qui fait son
apprentissage du métier de vendeur que
son attitude envers son client devrait
#tre celle d'un homme 0CC upé s'adressant
a4 un autre homme O upé pour
ler d'une chose assez importante pour
qu'elle retienne pour le moment l'atten
tion des deux parties.

cette

jeunes vendeurs ayant

il semble que ce

versation

Tul par

CE QUI ATTIRE LA CLIENTELE

L'art d'attirer la clientdle est le secret
du succes, et cet art ne consiste pas seu-
lement & avoir un magasin bien situ®,
bien agencé et toujours rempli de mar-
chandises attrayantes. La maniére dont
ge comporte le personnel du magasin vis-
a-vis des clients est un facteur d'une im-
portance vitale dans la réussite du pro
priétaire de ce magasin.

Il est bon de se rappeler, quel que solt |
commerce que 'on fait, que les clients sovl
souvent influencés par des considérations
tout & fait étrangéres & la qualité des

TISSUS ET NOUVEAUTES

marchandises qui leur sont offertes. Cela
ne veut pas dire qu'ils sont entiérement

tions que

persuadés par d’autres considé:
celle-ld | peut dé

crainte de se tromper, que la disposition
A faire des

mais on larer, sans
A'esprit qui porte un client
achats dépend, pour les neuf-dixidmes des
acheteurs, de la maniére dont le vendeur
g'adresse au début & ce client

Quelle est 'influence qui peut avoir agl
pour conduire le client au magasin, c'est
une question. Ce peut otre la publicité,
un besoin ou la curiosité Dans nombre
de cas, les clients sont guidés par une an
nonce qu'ils peuvent avoir lne. Une per-
sonne qui désire se procurer ce qui Iai
est nécessaire, va au magasin ol elle pen
se étre mieux servie qu'ailleurs. Elle en
emporte une certaine impression de 11
maniére dont elle a été recue et cette im
pression l'engage A revenir A ce méme
magasin guand elle a besoin de nouveau
des marchandises qui y sont vendues

Un argument trés important: “Livrai-
son immédiate.”

A. 0. MORIN & CIE

IMPORTATEURS EN GROS
DE NOUVEAUTES

as7, »vwe ST TAUL
MONTREAL

spécialités de Bas et Chaussetios Impor
1és et de notre propre fabrication, ainsi que
de Broderies Suisses, Nos Lignes pour
I'Automne sont actuellement entre les
mains de nos voyageurs.

LA VALEUR COMMERCIALE DU
TEMPS

Je crois qu'un grand nombre d'agents
perdent leur temps, le matin, au bureau
et qu'ils ne partent pas aussl prompte-
ment quils devraient le faire pour s¢
rendre sur territoires respectifs
Lo mwatin est le meilleur moment de la
L'agent et les clients sont en
weillenre disposition d'esprit. Si vous
désirez pass du temps A parler, em
ployezy la dernidre partie de I'aprés-mi
di; mals non la premidre partie de la
matinée, surtout quand les matinées sont
Lelles et que tout le monde se sent en
bonne humenr.

Nous avons signalé ces choses un
grand nombre de fols dans le passé, dit
M. Hugh Chalmers, vice-président et b
rant général de la “National Cash Regls
ter Co.”, et j'espére que nos gérants de
distriets et de bureaux verront A ce qu»
les agents ne passeni pas trop de temp:
dans les bureaux. Je pense que quelque-
fois on se figure étre trdés occupé, parce
gu'on parle & quelqu'un, quand, en réali
té, on ne falt que perdre du temps

L'agent qui réussit- celui qui écono-
mise de l'argent—n'est pas I'homme qui
o tient constamment dans le bureau ou
qui perd du temps, guand il est dehors
Apprenez A faire les affaires rapidement.
Certalns hommes couvrent deux fols plus
de territoire que d'autres, parce qu'ils
connaissent la valeur du temps. Leur
jugement en affaires leur indique la ma-
nidre de faire le meilleur usage de leur
tomps. Ce sont ces hommes-1a qui tirent
de forts chéques Mettez & profit chaque
mibute quand vous étes en affaires.

leurs

journde
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Fingering Beehive de Baldwin

La Laine “ Fingering " ORIGINALE

LA MEILLEURE DE LA GRANDE - BRETACNE

NE PEUT PAS ETRE SURPASSEE

pwr i CHALEUR, # CONFORT ¢ s DUREE combinis.

Derniéres Spécialités:

3 i Un fil splendide pour vitements chauds, tels que Chaussettes, Bas, Bas pour Golf, Gants
Laine & Tricoter Double Beohive. 7. il ™.t i

1 & In méme longueur et la méme épaisseur que le
meilleur fil & filer i trois brins, mais est beaucoup plus fort et plus durable i I'usage

Lalne m“r ..n“gsn Mhiva. :':u; :I‘:::::a‘::‘l::f1::"[,||||£:|,(r:ﬁ‘1ll“ulllm” les Rugs et les Nattes. Retors ciblé, fini lustré. Fournie
hine Eidar Mhive. Un article réellement de choix pour faire des vln’ilun»m des “wrappers” élégants.  Se lave parfaitement
et convient particulierement i la fabrication des Corps
hlnﬂ Plumo Mhive. :."' nouveau fil & Tricoter ou & Crochet. Reproduit I'apparence ondulée d'une Plume d'Autruche ou de
Astrakan,
wh“«e H“wr' “2de Qualité de Baldwin,” fournie en ** Scotch Fingering” 2, 3, 4 et b brins; Laine & Filer, 3 brins ; Laine

pour Corps ; et ** Pettitcoat Fingering,” 4 brins. Laines bonnes, siires, de haute qualité i un prix populaire
uniforme.

J. & J. BALDWIN & PARTNERS, L. Acmn.

DUNCAN BELL
HALIFAX, ANGLETERRE MONTREAL et TORONTO

Etablis en 1785 Vente en Gros uniquement. Demandez des échantillons.

A
TrHe WATSON MANUFACTURING Co.'q

LIMITED

MANUFACTURIERS DE SOUS-VETEMENTS
TRICOTES A COTES POUR HOMMES
DAMES ET ENFANTS

PARIS --- ONTARIO - - - CANADA

AU COMMERCE DE DETAIL: Notre commerce est basé sur la croyance gqu'un grand nombre de bhonnes maisons
désirvent V'article absolument le meilleur qui puisse étre produit, Désirez-vous tenir des sons-vétements dont la qualité
soit en rapport avec la dignité et la réputation de votre maison? Si oui, les articles de WATSON sont ce que vous
cherchez ; et, exclusifs comme ils le sont, ils ne colitent pas plus que d'autres de fabrication inférieure,

Votre orgeuil les demande — les résultats prouveront leur valeur, AISES A PORTER DIFFICILES A
DECHIRER. Tout en vous remerciant pour votre aide dans le passdé, nous sollicitons vos faveurs futures, car, i cause
de l'augmentation énorme de nos affaires, nous avons été obligés d'agrandir beancoup notre établissement, de sorte
que notre assortiment sera plus vaste et plus varié que jamais.

Yos dévoués,

THE WATSON MANUFACTURING CO., LIMITED.

Agents: McCLUNG & BURNS A. L. GILPIN J. A. MURRAY BRYCE & cCoO.
TORONTO, ONT. MONTREAL, QUE. SUSSEX, N.B. WINNIPEG, MAN,

| E
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DANS CE DEPARTEMENT, LES MARCHANDS TROUVERONT
LES IMPORTATIONS LES PLUS RECENTES, LES MODELES
LES PLUS NOUVEAUX ET DES DESSINS EXCLUSIFS . .

Carrés d’ Art

TAPESTRY, BRUXELLES, AXMINSTERS SANS COUTURES, VELOURS
ET LAINE. UN BEL ASSORTIMENT.

Cretonnes Mousselines d’Art Rideaux en Dentelle
Linoleums Prélarts Mats

UN ASSORTIMENT SANS EGAL DE
Couvertures Grises et Blanches et de Confortables

TOUT ICI POUR VOTRE DEPARTEMENT
DES FOURNITURES DE MAISONS.

Ty




