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FTOFFES A ROBES

Prétes pour le Réassortiment du Printemps

QUELQUES-UNES DES LIGNES POPULAIRES :
Rayures Fines (hair line) de Priestley- Serges de Priestley.

A la mode pour costumes et manteaux. Des plus désirables pour costumes de printemps,

Nombreuses Qu}!i‘éi et tous les styles Les valeurs de Priestley sont sans égales.
désirables.

Carrcautés Shepherd’s de Priestley. Voiles de Priestley.
Toutes les femmes désirent une robe ou un En noir et couleurs. Etoffe idéale pour robes

manteau a carreaux Shepherd’s. Les li- de printemps. Les nuances des Voiles de
gnes Priestley sont satisfaisantes. Priestley ne passent pas.

Vignettes pour la publicité des magasins de détail fournies
gratuitement avec plaisir.

Seuls Agents pour les Etoffes a Robes

Creenshields Limited,
MONTREAL
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De temps a autre une femme peut se con-
tenter d’une bobine de soie quelconque.

Dans la majorité des cas, elle demande la

Il n’y a jamais de baisse dans la qualité Cor=
ticelli ni de hausse dans les ventes Corticelli.

Le marchand qui met en stock et annonce
la soie Corticelli, obtiendra la clientéle de sa
ville pour la soie en bobine. Essayez-la.

BUREAU PRINCIPAL A ST-JEAN, P. Q.

Adressez-vous au bureau le plus rapprocheé.

SALLES DE VENTE:

22 rue Ste-Héléne, MoNTREAL. 56 rue Albert, WINNIPRG,
24-26 rue Wellington Ouest, ToroNTO. g1a rue York, SypNev, N. 8, W.
318 rue Homer, VANCOUVER.
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LE VETEMENT PULLAN

Augmentera vos ventes de Confections.
Laissez-nous vous le prouver au moyen d'un envoi d'échantillons.

Costumes qui Manteaux de
von! bien mo 1 e exclusif
£10 00 A $25.00, £1.75 A §17,50

Qualité | ) Valeur

Imperméables pour
Jupes 4(||‘ . le temps du mois
“Qualité.” s rv' d'avril,
[ $3 00 & $9 50 e ce $5.5¢ A f15.00

e

Livraison Immédiate

~: Nouveaux Costumes et
Paletots Nouveauté

POUR LE PRINTEMPS

Demandez quelques vétements a titre

d’Echantillons.

.

Notre service de commandes par lettre ré-
pondra a toutes les neécessités.

J

Il vous sera profitable de voir la Ligne
“pullan” pour I'Automne. Vaste assorti-
ment de’modél lusiis a prix pop R
Nos voyageurs iront vous voir.

M. PULLAN & SONS

Coin des rues Bay et Wellington.
e TORONTO, Canada.

Maison de vente de M.

Costume attrayant, Mode du
Costumes et Jupes.

Printemps, Doublure en Soie Paletot élégant pour le prin-
Sergée. temps. Collet en satin inséré
Fait en Drap Vénitien, Serge, Fait en Covert, Whipcord,
Panama. $11.00, Organdi. $10.00 a $12.50,
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Chemises

Chemises — Chemises

VIENT D’ARRIVER

UNE AUTRE

PORTC EXPEDITION DE NOS CHEMISES

—— OCCASION SPECIALE

0440 - “« @ 0441
A

$4.75 la douzaine

Douzaine envoyée sur demande a titre
d’échantillon.

ENVOYEZ-NOUS UNE CARTE POSTALE
Matthews, Towers & Co.

Merceries pour hommes exclusivement.
MONTREAL, - » - - QUE.
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S0 rue St-Denis, Montréal, Tél¢phones
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ASSOCIATION DES MARCHANDS

LES MARCHANDS-TAIL
DETAILLEURS DU CANADA

I ‘ hand S'UNISSENT
i 14 yands de nonvean
Section des Marchands de Nouveautés. 1 t " Tisstis et Nouveaut 1 \ ' ' mar
1 l 1 e | " ' 1 1 "
Succursale de Montréal e 1 1 ot influents de il
t tre les 1 Mon l Wl e de
| lar pat fenr facturce rl I'A wion des Mar ] 1
1 | I¢ il " r. At ( la, 8o, r t-Denis, et todecs
L ) 1 | Y i V " 1 i former la t les Mar Fail
1 ent | roits e doun le 'A ion \archa Dt
§oane ! Jes quanti i mangquent. L
I cusem
et @ perdrait \
ler
Les Clecti fficiers pour l'annde
nrant || « W osuivant : P'r
i M. JO rean; 1 Viee-Pre
« I )1 Gerva Vice- President
1LE I I'r a0 A, E Lamy;
Seer \. Roulean Auditenr, M
I
1 st lécidé d'or
n I bhanquet marchands
aui aura liew jendi le 27 avril,
| \ id discussion rela
! n nt le commerce
¢ détail des nouveant
U le propagande doit se charger
¢ visiter les marchand nouveantés qui
; ne font pas en I I Association
M. J. O. Gareau Président de la Section e fes inviter & S'unir & leurs confrir
des Marchands-Détailleurs de Nou- l bution: st & co que e M. J.-P. Gervais—1er Vice-Président de
veautés de I'Association des Mar- Jement de fermeture de honne heure it la Section des Marchands-Détailleurs
chands-Détailleurs du Canada adls " Joptée @ Vimanimité des de Nouveautés,
non yincipaux marchands de y res present f Canada, Succursale de Momtréal.  La
treal fent presents liste des nouveans membre !
Commu lections devaient avoir lien Marchands-Taillenr nt
11 emhléc membre "“aient Fean p, Emery 1 ne, R
rende " n md nombre et WAL welle, Pierre Langl
weonp  dlenthon " ¢ manife re. A.-E. Bastien, J.-M. Lalibe
' ! wmrs de la réunion ver, J-A. Gignae, Fr 14
Plusicnrs questions de 1a plus haute im Bastien, J.-E-C. Hubert, J. I
portance pour 1 mmerce de nouveante I Brischois, G-\ Lamomt e. J-E La
nt été discutdes, entre autres la question nourenx, A, Parent & Cie, O, Dubrule, Al
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BANQUET DES MARCHANDS-DE-
TAILLEURS DE NOUVEAUTES

A ermere 1 v i and
Detalle ¢ Nowveamt 1 te decid
t ra 1 ril
rant
I mi letaillenr le non
cantes, fai partic on non de P'Associa
¢ rel Détaillenrs du Canada
I Uy assister e il est @ espérer que
e ceu i ot pas quelgue emp
e riens ne vondront pas manguer
" ' le passer quelgques moment
il ce leur nirére
Apres e diver, il sera traité de questions
tere t mmerce de detail de non

M. E. Desjardins ziéme Vice-Président
de la Section des Marchands-Détail-

leurs de Nouveautés
phonse Lar v, K Poirier, A\ Ranger
F. Gervais, J.-A, Fiset, J-R. P U. Du
rendl, Al Langl O, Desourd Pierre
Duhiam L. & L.-1". Dup Fu
Bowr 1, O, Loiselle, J. Hudon, J-W, La
rol A\ I'ren J.-A. Lacr I
Fortin, 1. | kh \. Scgnin, V. Dufort
J-F.-A In S t  Stllenri 0
Mayver, L. Iir ! J-A 1 ' Wm
Karp, J.-\. Rice, ¢
Le Seerctaire pr il e \ssociution
e Mar o= Detaille In Canada, M
J-A. Beandr umis a4 Passemblée e
VT AR ue  ponrr rer les Mar
fands-Tailleurs « it une Section de
\ssociation es Mar nd-Détailleurs du
Canada, Incorpor W peut
Wirir ancune ranisation, Les mem
.".‘,‘. , " " ¥ ""HH” H: (_‘ ‘! ..ylr‘. "’ ']' M. E. any—Trésurier de la Section
o . ¢ gl des Marchands-l)ﬂalllcurs de Nou-
Nnerce (81 m leend: seance o
nie ormer ne o can t 1 « t T Corenm
ot en faisant partic \ssociation  pratique o utile ¢ ¢ temps e 1
es Marcha Détaillenrs du Canada, la wive et amicale
nouvelle section affilice a, en ta « | e e res e d
tion n indeépendan IO ST ' W soir
illeurs, toutes le tions de 1'Associa On pen urer des hillets chez MM
' 1.0, & v E Lamy, O, Lemire, W.-U
L'¢lection de fliciers a en Hew & cette  Paivin, . Ronle I Bénard, T, Oakes et
meme réunion, Ont été élus: Président, M. 1.1 Gervai
L), S er Viee-Président, MV, Du
fort ¢ Vice-Prosident, M J-FE-A. Dion;
sorier, M. J-\. Rice; Scerctaire, M
Dhonra Auditeir: M. 305 Laimons Corticelli Silk Co. Limited
tagne 1 ¢ comrant e ¢ Corti
Plusienrs question mteressant particn I Silk Coo Limited, 1t ¢
licrement les Marchands-Tailleurs ont éé  bureanx et salles de vente § e la
ines 3 Titnlle o setomt comsidivies & fa e Ste-Hélene, Par suite de ¢ chan
Srachaine nssentblde gement, les salles de ventes seront bean

efforcera dlenvdler le plus grand nombre  marchandises < populaires

LES MAISONS A CATALOGUE L1
LE COMMERCE LOCAL

Les magasins faisant le eommer
détail par la malle, parfois & laide d
bheité dns les journaus quotidiens, 1

surtout au moyen de catalogues

que, pour cette raison, on appelle an

maisons a cataloguc prétendent v
dre moins cher gue e e "
chands

Naturellement, c'est lenr intérér o

dire et de le crier sur les 1oits et
tous les tons, car plus ils rencontrere

de gens credules us le nombre d

chents augmentera

Les gens qui ne se donnent pas |
peme de réfléchir par enx-mémes — ot
ils sont légion — aceeptent souvent e«

te assertion quelquefois tres habnlement
presente Ce sont cenx gui forment la
grosse partie, le noyau des chients d
magasins i catalogue

Mais ne faisons pas comme eux, Dot
nons-nous la peine de réfléchir et voyo
s, récllement, il est avantageux pour
Pacheteur de delaisser le marchand de
son quartier on de sa localité pour de
mander an loin les marchandises dont
il peut avoir hesoin

Pony vendre bon marché, il faut soi
méme acheter bon marché; pour vendre
meilleur marché qu'un coneurrent, il faut

acheter meillenr marché que dwi, Mais
'

cela ne suffie pas, il fant encore que le
frans genéranx ne mangent  p clo
une expression couramment emg e,
benéfice de eelui gui achéte le mieuy on
achéte e plus et obtient de cette fagon

de. conditions de prix pius favorables

On peut admettre sans conteste que
les matsons 4 catalogue, achetant géne
ralement en gr

¢ quantité certmne

marchandises, les paient @ un prix moins

M. A. Rouleau- Secrétaire de la Section
des Marchands-Détailleurs de Nou-
veautés,
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DE Bas Pen-Angle dans vos vitrines
de devanture, dans vos vitrines inté-
rieures, sur vos comptoirs ou dans d'au-
tres endroits bien en évidence de votre
magasin. Montrez que votre établissement est le principal magasin

ot l'on trouve les bas renommés porteurs d'une DOUBLE
GARANTIE :

| Les Bas Pen-Angle

CREENT de nouvelles affaires et maintiennent les
anciennes. lls différent de tous les autres BAS--ils
n’ont pas de coutures qui irritent lepied---ils sont fa-
Pen ngle connés dans le tricotage, de sorte qu'ils ont un pied
bien formé, un cou-de-pied rétréci, une jambe élar-
gie--ils sont renforcés la ol I'usure est le plus forte.
Les Bas Pen-Angle ontune si bonne qualité, ils ré-
sistent si bien a 'usure,que nous offrons d’en donner
2 PAIRES GRATUITES pour toute paire qui ne dure pas plus long-
temps que d'autres BAS en coton ou en cachemire, vendus aux-
mémes prix.

VOUS POUVEZ augmenter facilement vos ventes de BAS en faisant
du Bas Pen-Angle votre article LEADER. Des centaines d’autres
marchands le font. Commencez dés’maintenant.

PENMANS, LIMITED.
\Y PARIS, CANADA. JJ

7/ Irade Mard




élevé qne la majeure partie des mar

la totalit¢ des mar
chands de la campagne,

chands des villes ¢t

Sous le rapport des achats en grands

l'ava

quantite,
pour le

la malle; il paie moins

ge est  certamen

magasin qui fait ses ventes par

cher que le mar

chand de détail qui n'a gue sa cher

locale & servir et juelle il

pour 1

d'avoir de

pas néeessaire grands appro

visionnements, st ce ne dans les mar

chandises de vente réguliére, courante ¢t

constante,

st-ce @ dire que le magasin &

1e achéte en grande quantite tous

les articles mmscrits & son catalogue? Fo
ser la question, c'est y répondre, car il
faudrait & cette maison un capital enor
me qui ne roulerait pas, qui ne se renou
vellerait

dans l'an

intéret

souvent
propre
Ainsi done, quand les magasins de c¢

pas assez
née pour payer son

genre se d'offrir  une enorme
quantité d'articles dans une grande va
rieté de
gnalent a
tlechis un de leurs principaux points fai
bles

Ce point
tout
retombent dans le

vantent
modéles ou de genres, ils si

l'attention des hommes r¢

faible est que, me pouvant
quantité, ils

n des mortels

grand
comn

acheter  en
pour les achetent
en petite
pas moins cher que
villes et des ¢
tant
pour ces articles an moins, leur préten

marchandises qu'ils
quantit Ils ne les paient
les marchands des
umpagnes qui achétent au
qu'eux de ces mémes articles, et,
tion de vendre meilleur marché est favs
se, absolument fausse,

Alors, cette prétention qu'ont les mai
sons 4 catalogue et qu'elles pronent par-

tout: “En faisant vos achats par la mal

le, vous € nsez de largent,” cette

vraie, 1

prétention pas toujours

ne faut pas s'attendre a un aven de leur
part, car si clles avouaient que, dans cer
tains cas, elles doivent vendre aussi cher,

si ce n'est pas plus cher que leurs con

currents, tout l'échafaudage qu'elles ont
constrait pour sattirer leur chentele
croulerait

Comme elles n'achétent pas toutes

leurs marchandises a la
lots de

caisse on en
char, ainsi que%lles le publient
dans les quatre coins du pays, nous sau-
rons donc que méme
dang les campagnes, les marchands ache

dans les villes et

tent certames marchandises 4 des prix

aussi bas que les ms

sons a catalogue et
que, par conséquent, ils peuvent les ven
dre et les vendent, en réalité, meilleur
marché que les
Nous
marc

maisons a cat

alogue

sarlons ici, cela va sans dire, de

ndises  de  qualité  absolument
egale

Quant aux achetées en
plus grnde quantité et aussi & meilleur
marché par les maisons a catalogue que

par les marchnds a clientéle locale, nous

marchandises

M. T. Oakes Auditeur de la Section
des Marchands-Détailleurs de Nou-
veautés,

verrons plus loin si le marchand local

n'est pas en mesure de les vendre 4 un

prix sensiblement égal & celui auquel les
offrent les maisons 4 catalogue,

11

Si le marchand achéte un article en

grande quantité, il le paic un prix moin-
s'il I'achetait en petite quantité
(est la régle générale; elle souffre bien

dre que

quelques exceptions, mais nous n'en tien-
drons aucun compte

Est-ce a dire, cependant, que celui qui
achéte beaucoup d'un méme article peut
le vendre et le vend toujours meilleur
marché que celui qui en achéte moins?

Pour établir son prix de vente la mai-
son & catalogue et obligée comme tout
autre marchand, quel qu'il soit, de tenir
compte de ses frais généraux

Or, ces maisons qui se vantent d'ache-
ter en grande quantité, en lots de char
certaines marchandises, & la caisse cer-
taines autres, ¢t qui se targuent d'avoir
une infinie, un choix immense
gne, ont des frais énormes
que ne connaissent pas les marchands
qui achétent dans des proportions beau-

variété

dans cl

coup plus modestes,

Elles ont généralement un fort capital
3 rétribuer; elles ont besoin de gros cré-
elles l'argent aux
banques et lintérét qu'elles paient de ce

dits, empruntent de
chef forme un gros montant; elles ont
des m s trés vas
tes dont le loyer est élevé et I'entretien
frais d airage et de
chauffage, la taxe d'eau et la taxe d'af-
faires sont d'autant plus forts que les lo-
caux ont plus d’étendue et tous les frais,
sans exception, sont d'autant plus grands
qu'il y a plus de marchandises accumu-

asins et des entrej

coiteux. Les

I¢es
Les maisons @ catalogue n'ont donc

pas & se réclamer de leurs grands achats

et de leurs immenses approvisionne
ments, comme d'un avantage qui leur
permet de vendre moins cher que leg
marchands de détail qui n'ont qu'unc
clientéle locale.

Ayant plus de frais proportionnelle

ment, les maisons a catalogue sont dans
l'obligation d’augmenter leurs prix da
chat dans des proportions plus fortes
que ces marchands, pour établir leur prix
de cout réel,

Iin somme, la marchandise revient aus
si cher aux maisons a catalogue, quand
¢lle ne leur revient pas plus cher, qu'au
marchand dont le commerce est pure
ment local,

Nombreuses s

it les personnes con
viuincues que les maisons & catalogue
meilleur que le mar
nd local, Elles n'ont jamais appro-
fondi la chose et le malheur est que bien
souvent clles se refusent 4 examiner la
question au fond. Quand on leur oppose
des arguments comme ceux qu'on vient
de lire, elles répondent: “Eh bien! elles
vendent moins cher parce qu'elles pren-
nent un moindre profit; comme elles ven-
dent beaucoup, elles font leur bénéfice
sur la masse des ventes, plutdt que de
vendre moins et de tirer plus de profit
sur chaque vente,”

Qu'y a-t-il de vrai dans ce raisonne-
ment?

vendent marché

cha

11 faudrait, pour qu'il eiit quelque va
leur, que le marchand local prit un profit
exorbitant sur ses ventes et tout le mon-
de sait qu'on lui adresse plutot le re
proche contraire; personne n'ignore que
les marchands, s'ils sont deux ou trois
dans la méme localité, se font la guerre
en coupant les prix au point méme de
vendre certaines marchandises & perte.
Et méme, quand il n'y a, dans un endroit,
qu'un seul marchand, lui voit-on faire
une fortune rapide ou acquérir simple-
ment une belle aisance en un nombre
restreint d'années? Non, n'est-ce pas.

11 faut donc admettre que le marchand
qui a un commerce purement local se
contente et est obligé de se contenter
d'un profit simplement raisonnable et
pas davantage.

On admettra, en méme temps, que 'a
maison a catalogue devra, de son coté,
prendre un profit également raisonnable

Nous avons vu que les avantages dont
se réclament les maisons a catalogue au
prés des acheteurs sont de peu ou de
nulle valeur. A cité des avantages de
surface se trouvent des désavantages
plus grands et réels.

wus allons voir maintenant que
quand les maisons 4 catalogue préten
dent vendre bon marché et se contenter
de petits profits, elles faussent la véritc
car elles prétendent une chose que leur
genre de commerce méme les empéche
d: faire,
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Ces Lignes sont en stock pour expédition immediate
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I \ logne " Mligde
dacheter une tros grande vari d'articl
I su pour n assurer,
levrs catalogues. Or, d cette
finic rticle e est qui g vende
gucre ne se vendent pas du tout et qui
forment, ce qu'on appel M ment
des “rossignol 1 rossignols sont une
perte s L pen pre
A il un client es ma L ca
talogue Cz s our croire gu
I nol n'ont une influence st
e cont de utre rchandi Les mia
s ' 1 t nme ¢
war Faillenr ¢ lires
gagner de Varge our en perdre
I ne fait done g e que, quand
certaines  mar i mal ache
e les piser 1 tock en geéncral
qu'il f ¢ prix des autres mar
chand 1 ter une perte qui serait
an p ue du résultar de lannée, une
ritable catastrophe
On ectera sirement que tou mar
in ) err 'achat
que t f par a 1 hout d'w
ert ¢ ¢ iffaires, une j
le i 1 rossi « nagasi
| « utera e marchand
local est | Ll mém cigne que la
mai ! et I'nin est oblig
ponr re, de
re d faire
Clest t n
I f ent, entre nous, pouvor
! i iner cul nistant que e
' mr n
ts, ls mimes erreurs et
mnellement Crrenrs que
' A cat ¢
1. 1 1 1 tosc lient
ts, leurs habitudes; il
t dir iVt 185 d'exactitud
nantite de marchandises de telle
rie il vendre dans un temps d
Dar villes, certains marchand
¢ clientle le, il sait si cette
a en assez de travail pour acheter
u non, <l es heson abituels, A la
campagne, les r 1 nt ahondantes sur

lenr

et mauvaises en

utres ¢ I marchands des di
Verse lit hétent en raison de l'ap
! es réeolt ¢ ot ne se sur

rgent | I rchar quand il ne
! On peut dire le marchand
! met pen, bien pen d'erreurs dans
st lats: son stock se ressent done trés

irs et c'est tris rarement

ter les prix des

pour compen

ur coux qui ne se vendent
fintenant ce qui se passe
lans la mai L catalogiic
Nous sav ji que par la grande di
versit es qu'elles sont obligées de
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tenir, ces maisons sont, de ce fait méme,
bien plus exposées & se tromper dans leurs
whats que le marchand local qui a fored
ment  des es mieux  détermindes, en

ins grand nombre et qui n'achite quen

et limitées 4 ses besoins

qu'il peut fixer avee quelque précision

\

m i catalogue a une clientéle

parpillée sur une immense éendue de ter

ritoire ; elle ne sait pas, comme hand
ou tel district,

e précéder

mar

il i ses clients

ont le mi
Oblig

ne pouvoir d'achat
d'ache

nm

ment

ptemps d'avance

qu'elle ndent  dire

tement en

anufacture

les ne peuvent prévoir quel

les seromt  les conditions dun  commerce
quand arrivera la saison de vente, Clest un
aléa qni « ité an marchand local qui se
fournit dans le commerce de gros et qui
hite & son t et & eon heure
Les maisons & eat ne eonnaissent
Hement lenr clientéle avee laquelle elles
¢ nt en contact que par correspondance
elles done exposées 4 commettre des
rreuy it plus e la clientéle de
naisons est trés variable, trés char
cante ; elles ne sauraient done tenir comp
te de ses g et de ses habitudes comme
et le le marchand local
nd local opére pour con eompte
t il a un intérét ecapital A ne pas com
l'errenr dans ses achats. Dans les
i i eatalogue, | nchats se font
nvent par des emp qui n'apportent
pas t irs le méme intérét aux affaires
le Ta le patron lui-méme, et
t une cause de faiblesse
(Mest ainsi que, hien souvent, par négligence
manque de jugement, un acheteur eom
mande en grande quantité un article qui
restera en magasin et ne prendra is
Ie chemin de Ja malle pour arriver jusqu'an
Le ats, en grande quantité, d'un o de
plnsi et 1a grande variété d'ar
tick nt leurs i ¢nients, comme on
le voit
Avant pu enmparer la manitre d'acheter
In marchand local i celle de la maison A
italngue s maintenant que le
narchand am risques que
n @ ogne. Avant moins de ris
ques, il 0’y a pas de raison pour qu'il vende

gue des
de méme qualité, Clest ce que

plus cher que la maison & eatal

marchandise

les clients des maicons 3  catalogue de

vraient comprendre et, ¢ oulaient hien

<'en donmer la peine, §

aue le marchand qui est

sureraient vite

leur porte ou &

fenx pas de lenr demande, vend en lité
moins cher que la maison & catalogue
LE MAGASIN MODERNE

remonte & une vingtaine d'année

ent en arriere et qu'on veuille com

parer e in le mieux agencé d'alors

i cclui qui maintenant a la réputation
um “maga modern noest frapp
nombren incliorat ipportics
age ent, e matériel et Fontillage
dep
I Y nent moderne des magasi
fier prat i permet de con
es marchandise fraiches, propres o
ri de toute ditérior 1oet méme
' ¢ warrait I Itruir
esoesprits imventif henrensemen
: | us @ déconvrir les m
iter la truction on la détériorati
wrchandises. s se sont (galement
i trouver des appareils on & perf
tiovmer cenx déja existant, qui enléver
marchand towte crainte d'errenr de cai
et méme toute erreur de calenl da
pesiées
Aujourdhui, uwn magasin de ditail qu

na pas de “Caisse Enregistrense” ne p

pas ponr un magasin moderne. La “Cai

Enregistrense” existe en maints modiles: i
en a pour les magasins qui font un chiffre

daffaires important, comme pour les ma
ins dont les ventes sont plus modeste

* e mar

ventes au

L TeQU en acompte
1 certains modéle
registre ses vente
art, de sorte que le marchand sait quels
nt eillenrs vendeurs; la “Caisse Fn
registrense peut également émettre des ti
kets qui scrvent de regus
La “Caisse Enregistrense” I
mmsi d'avoir certaines tentations contre
lesquelles il est tonjours bon de les pro
teger, Elle ¢vite les erreurs et 1a négligence

commis et parfois les malentendus ave

« lients

Le marchand voit d'un seul conp d'oeil
chaque jour; ses opéra-
ntrolent d'elles-mémes. En un

streuse” enléve au

marchand et son prix d'achat
¢ trot mboursé par I'absence
erreur > détournements,

o e

i fait nonvell
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N'HESITEZ PAS A RECOMMANDER LE

SUPPORT = COL VICTORIA

C’est un grfand favori de [77 \” 5 " "] donnez un ordre.
toutes les femmes qui @ P=% » L

qui en ont jamais porté | 39\.// ll@lg@ll. ﬂ,@ (ﬂ

un. Il est fait en montu- | ()10

R DUPPORTER Commandez aujourd’hui
Laest and
Ren. No. wil

res variées.
Vous ne pouvez pas tenir

de ligne qui donne plus
de véritable satisfaction

ment de supports “VIC-
TORIA” a votre mar-
chand de gros. Ils sont
en demande constante et
ne restent jamais long-

)

Best. \ meéme un approvisionne-
) PP

{ b, CAED temps sur vos rayons.
que le “VICTORIA"; assu- | - {
rez-vous vous donc du y

nom correct quand vous |
|
|

W

Defriez and
Woodman

TORONTO
64 rue Wellington O.

MONTREAL
204 rue St-Jacques
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LA FERMETURE A BONNE HEURE

A propos du nouveau projet

" !
Ay Mdee Py
Pt c est tine )
M noto
M v M
| ey NOUVELLE FORME POUR
' ir \ppis DRAPEMENT
| danger
Loy de Vi ne P Innovation réelle dans les Etaliges —
estion, atin d Pratique et Artistique
f ,‘ £ yar MM
) i . 1 "
( , " etiv e 1 |
1 1 ¢ form
f ¢ ln facilit
| I 1ot | 1Y
t ! e met i
' 1 T [ « 1T |0
d n 1 et
! f ! 1 t ¥ ¢ r. ot “u w
! r I Lt | T ‘ |
1 o
! ’ e ites |
! ¢ léta e drap oo
1 ir | « | r le hixe
' ¢ v e
iy forme, et des renseigne
1 t i 1 ir e
' | 1 . D & I all
A 0 | Canad
" 1
| U
| e la A de
| ‘
ns
| e la popu
! f vau 1l est
! naturel que, n ¢ a la fermc
fure pne heure deux soirs par se I Forth, Potter Co., Lad, Toronte

maine I Wl en généra
progresser let fi
L'objection serait ne plu

ue réelle

il est une veérite dont 1

Mais

chand de détail et dont tout
¢ bien pénétre
Le grand magasin a departen A
toute sa publicité; avee les n
asions qu'il offre, tantot dar
ne, tantot dans une autre ¢
variété de marchandises que la i

peut acheter sous un méme toit, I
n i départements exerce déja j
méme un attrait fascinateur sur |

Fant-il encore que, pour leur
malheur les marchands-déta
leurs commis  poussent leurs |
clients a acheter dans les magasin
partements

C'est ce ogquioar ran surce nt
donnaient leur adhesion an nouvea
jet de fermeture a bonne heure

Fermer le soir, ¢'est obhger la
i aheter de jour; la forcer & ache

jour ¢'est la pousser a acheter «

magasins a départements,  Le

grands  magasins a départements

fermés ¢t pour beaucoup de marcl

détailleurs, c'est le moment des aftar
les plus productive

PPousser la clientéle & acheter day

grands magasins i départements, qu B
elle a déja de grandes «
faire, ¢'c amener la ch v
de détail, la ruine grad u 1
hand-détaillenr
Fermer trois fois par semaine
donner trois fois sur six Vavanta
' in @ départements sur le mag
de détail ordinaire
On demande de fermer \
tenant ; dans quelque temps, ce sera
tage encore, 11 arrivera alors cecy, cest que
Montréal aura un on deux magasing |
partements par quartiers, qui fero
Wffaires, Magasins montés avec de gr
pitaux et contre lesquels les marchand 1
tailleurs ne pourront pas lutter, ceux qu
pourront rester debout ne feront qu
ter. Patron qui court i la ruine ou qui i
juste pour vivre, n'a pas besoin de |
up de commis
Oue deviendront alors tous les ¢
qui gagnent anjourdhui leur existence
les magasins de détail? Pensent-il
1 ont place dans les magasin
partements Quelques-uns, oui, n la
g de majorité, non
Vaut il la peive de risquer son
pain pour la satisfaction de se reposer un i
peu plus?
Que les commis répondent enx-méme: i

la question,
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~NISBET & AULD, Limited| |

NUANCES

Tan et Bleu-Couronnement
LES PLUS NOUVELLES POUR

Draps i Costumes ® Dames

AMAIS depuis que cette maison progressive,
existe, NOUS n'avions pu réunir un tel assorti-

: ‘zi ment de modéles absolument exclusifs, de nu-
‘ 5 ances et de tissus, comme celui que nous avons
i, e en ce moment pour la saison de réassortiment.
hands Un généreux approvisionnement de ces nouveautés
s vous assure une forte augmentation d'affaires ainsi qu'une
large publicité gratuite. .
N'hésitez pas a nous demander des échantillons, 5

ou bien voyez les lignes qui sont entre les mains de nos
représentants. &ty

Une visite & notre magasin vous donnera de nou- ik g
velles idées. :

Doublures en Satin “EMPIRE” | ,;v_r.

w Garanties pour deux Saisons, i Vu;;’

s qui Dans toutes les nuances les plus nouvelles assorties
‘ a nos étoffes.

Le Satin “EMPIRE?’ est le meilleur satin pour I
Pl doublures sur le continent, et les marchands ne devraient
mais B pas se laisser induire a acheter des imitations sans valeur.

eposer un

otoe: | ‘ 392 et 34 rue Wellington Ouest, - TORONTO \ | |
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L'ACHETEUR ET SOIl MAGASIN

Combicn i ' 1 e A d U,y g
| Cao
1 | \al totinke
I | 1 al | wre de g
) poit )
' FowCobad
rlenen | iires @ A\
I e U a o pou
1 1 I ot \ (
N ins ardue ! ' i |
1 it pon 1 De a1, g po
o 1 ren BT b )i 1 1
tqu " wJak
A I i Le poim | e re 11
I I
1 1 \
i i p
1 thie L lan
1 Ik | O 1l 1
r
il r e O 4l pon
: t \ ol perpendienlaire
net n | ' o 1 BN catire de poitrin
1 1 Y | 0 st ' ¢ oentre O o
i ' 1 I I
¢
ot
Iy t
I nest
pai
de
meilla
T
t
r.
Gants
M I R
Y Porein | &t
T
1 1 m
1 |
1 1
1wl 1 part
| pour
r
I 1
| T )
1
sl e \i perpendiculaire

TISSUS ET NOUVEAUTES

COSTUME POUK JEU DE GOLF e A le L oot
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By’ e \\5;11
Velveteens Velours
Soieries Rubans
~ Dentelles (Garnitures
Etoffes a Robes | Draps.

i

Debenhams (Canada) Limited.

? Montréal, 18-20 rue Ste-Hélene.

QUEBEC PARIS TORONTO
70'; rue St-Joseph. 115 rue Réaumur. Coin des rues Bay et Wellington.
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la perpendiculaire i la

1 it
¢ poitrine,

lebak
la mesure de poitring

mesure de poitring

t formez la gorge

it les pointe N et

ndiculaire, qui

le poitrine,

¢ que de
it et finissc
levant et le dos,

A\

devant, les conture
t marquez la ceinture
cela, placez le dos et

wnle & épanle, tirez une ligne

devant, li ot doit

trom entierement,

devant est Pendroit que
rir. Fendez le dos ot

1 point T et en arricre

maintenant la

dn dos sur une
t siparez-les de telle sorte
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Au Commerce AVRIL

—[ETOFFES A ROBES |—

Nous comprenons l'importance d'un stock compldtement assorti, en cette saison, alors que de
i pombreux marchands viennent A étre A court des principales lignes pour les affaires de la saison
du printemps.

\ous verrez, d’apits notre stock en magasin et les ¢ehantillons entre les mains de nos voya-
geurs, ue nous avons créé un €tat d'affaires qui n'e xistait pas pour nous auparavant. Nous croy-
ons sincérement que notre situation actuelle, en ce qui concerne les “Etoffes i Robes,” est digne de
votre considération

Voici les principaux tissus et nuances en demande & présent

Tissus

Homespun, Tweed Bannockburn, Etofles A Costumes 2 Fines Rayures (Pencil), Worsteds
Broadcloths, Panamas, Serges pour Manteaux, Cheviottes, Rayures Bengaline, Tissus Jacquard
Flanelle Frangaise, Cachemire en Laine, Lustrés, Draps en Taffetas et Satin, Popelines en Soie et
laine, Eolienne en Soie A Dessins, Crépe de Chine en Soic et Laine, Voiles ct Marquisette en
Soie et Laine, Soie Foulard, Delaines & Rayures, A Fleurs, & Pois et & Bramchbages en Soie.

Nuances

Créme, Panama, Réséda, Anémone, Ramier, Tourterelle, Acier, Manille, Platane, Caramel,
Violette, Raisin, Serpent, Coriuthe, Gobelins, Sudde, Cddre, Persan, Mode Rose, Castor, Mousse
Lierre, Scabieuse, Améthyste, Bronze, Havane, Maduro, Sévres, Gendarme, Vautour, Vert, Ruibo,
Blen Marine, Noir.

EN STOCK MAINTENANT

John Macdonald & Co, Limited.

Représentants :

M. J. O. Trempe, 207, rue St-Jacques, Montréal.

M. D. Fontaine, 77, rue Church, St-Roch, Québec.
M. J. H. Carson, (Cowansville), Cowansville.
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DERNIERES CREATIONS DE LA MODE,

TOILETTE D'APRES-MIDI.
Robe en cachemire e <o hile if, & i

i de voile de soie ey
bas de jupe en satin
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P Cela vous sera profitable.
Des milliers de marchands perspicaces
et au Gott Difficile vendent toutes ces
marques.
) Sl ?‘.neest une que vous ne teniez pas,
’ il vous sera profitable de placer une
’ commande A titre d'essai.
—_—
Pour Gargonnets :  Buster Brown, Hercules, Rock Rib.
)
) Pour Hommes : Marathon.
Pour Dames et Jeunes Filles : Three 805, Prici“a. Princess.
Pour Jeunes Enfants : Litlle Darling. Litlle Daisy. Little Pet.
\
‘ |
) Donnez un ordre a votre Fournisseur.
)
)
| )
{
. 4 !
{ The Chipman-Holton Knitting Co. |
: LIMITED “
, )
’ Manufactuners de Bonnetene les plus importants du Canada. :}
‘ MANUFACTURES [
HAMILTON, ONT. WELLAND, ONT. {
Agents de Vente : E. H. WALSH & CO., TORONTO. 1’
‘ SUCCURSALES (:
) MONTREAL. WINNIPEG. VANCOUVER. )
{
F——— e
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DERNIERES CREATIONS DE LA MODE.

ROBE TAILLEUR.

En toile de laine bleu marine clair et drap
Iéger rouge vif. Le drap rouge fait la garniture
de la robe, c'est-d-dire la seconde jupe, les bou-
tons, la ceinture, Chapean en tagal blanc,
doubl¢ de tagal rouge, avec lame noire en bor-
dure ; plumes blanches et volant de dentelle
sur la passe,
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| Vi Bt de Ca b oson PARDESSUS D'AUTOMOBILISTE pouce et le s unice. |
WS on Mo ivant poches de oo los plis. 1
o e désire Le pardessus  d'amtomobiliste  représenté  che it findes aiment avee  de
L 1 nar Fendroit o Mar natre gravure est fait d'une cheviotte  pour le mauvais temp:
pht commence fantaisic. Sa longueur, pour Les mesures prises  par-de 1
e w: A we moitic dg ™ tature moyenne (5 pieds 8 nt les suivantc
PR - wices ) pounces, 11 ext ample sur
peitrin les ¢paunles ont une largeur Mesure a Vaisselle 9
turels, Le devant a un pli ren Longueur i la taill po
tra ' de la taille iwen has, L Longueur totale R pon
n'a pas de couture centrale, mais il a were mesure  d'épanle 1
wei des plis rentrants, correspondant & 2¢ Mmestire panle 8 ponce
ux du devant,  La ceinture va des pli Mesure d'omoplate 1314 pon
Favant anx plis darriere, de chaque et Poitring 0 poun
Le collet militaire mesure 215 pouces tout Taille 35 pouce
wour. Les bhords ont une double pigire a Hanche Jo pouc
/) mt
la iy « « A 4 et
d oa
le 443
. ¥ saai-de a8 \u point A, menez deux lignes a angle Aux points B, C, D, E et I'. menez
” Iroit perpendiculaires @ la ligne A F
De A i B, mesure & Vaisselle, plus De B G ' de la mesure de poitrit
N v | 1o et de 6a ponee plus ponce
- De Ba €, % ponce Au point G, menez la perpendiculaire
e JRE] 1 \ 15, méme distance De A a D, longueur & la taille, plus 34 I ligne A F
e ya7 o De D a 1, "2 pouce
\joutez une nmure ¢ et 16 et dé e 1) a E, 6 pouces Formez le centre du dos de G a 11 et
conpe e A a F, longueur totale en descendant
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Chemise ayant des
Avantages Spéciaux pour
la Vente.

La Chemise * BLACK
PRINCE " est faite d'une
serge noire a4 dos duveté
(fleece), d'une couleur ne
changeant jamais et enti¢
rement garantie résister a
'usure et au lavage.

Ce tissu nous est exclusif et fait spécialement pour les Chemises BLACK PRINCE.
La Chemise BLACK PRINCE est coupée ample, ses manches sont longues, et chaque

couture est piquée double.

Les marchands peuvent recommander A n’importe quel client d’acheter cette chemise,
et étre assurés qu'elle donnera satisfaction. Vous n'aurez pas de difficulté au sujet des

grandeurs que nous faisons.
Ecrivez aujonrd’hui méme 2 votre fournisseur pour échantillon et prix.

En stock dans la plupart des maisons de gros, faite et garantie par

e Canadian Comvoriess

Slontieal
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De 1 g
De ) a K, 19 pouces

2 pouces,

De Ka L, 134 pouce

De Loa M, 34 pouce

Le point N est & mi-distance entre ) et
K

De N & P, 314 powces

Ab la perpendiculaire 1

\j la mesure  d'omoplate, 13
pouces, de J & P, et élevez la perpendicn
lair,

De 1P a O le la distance entre 1 et [
cest-d-dire 3% pouce

\u point O, dever la perpendiculaire
Le point R est a mi-distance entre | et O,
De R & 8, 135 pouee

\u point 3, élevez Ta perpendicnluire

De A 4V, 65 pouces

De Va W, i'; pouce

Tirez la ligne A W

De Aa X, 1/0 de la mesure de
Elevez la perpendiculaire X 3
Tirez la ligne Y L

De Q a 2, moitic la

Poitrine

mesure de taille
De 2a12 ¥ pouce
Placez 'équerre suivant les pointe 0«
12, et abaissez la perpendiculaire
Le point 3 est & mi-distance entre Qe 2
Le point 4 est & mi-distance entre P et |
Tirez la ligne 3-4-3
De AdaY et de Pa s premicr
Vépaule, plus 1 pouce
Dela 26 et de P i 27, denxiéme mesure
w'epaule, plus

nee

Tirez la ligne 3

De 5 0, 3% ponce de moins que de
a Z

De 6.a 7, 3 pouce
Formez le dos, V'épaule et Pemmanchure
Au point 5, menez la perpendiculaire i
la ligne 3-4

De 5.4 8 1/6 de la mesure de poitrine,
plus pouce

Tirez wne ligne arrondic de 8 t M

De 8 & 0, 1/6 de 1a mesure e poitrine,
plus 1§ pouce

De 5.4 20, 1/6 de I mesure de poitrine
moins 1§ pouce,

Tircz la ligne 209 et formez la gorge
De M i 10, 2 pouces
De 2

1, meme distance

Formez le hord du devant

De 24 & a3 pouee de moins que le 1/6
de la mesure de poitring

De 13 @ 14, 215 ponces

e 11 a2 i de la mesure de poitrine

\u point 22 la perpendicnlaire

Nacez le la ot vous le deésir

tel quindiqué
7 Jusqui la ligne passant en dedans
de Vet de 14 & 18 mesure des hanches,
plus 2 pouces, clest-d-dire 22 ponces
De 18 4 17, 2 pouces
Elevez la perpendiculaire 17-20
Tirez la ligne 2018-21 et formez 1c
du devart

cOte

De 20 4 21, méme distance que de 22 4

mesure

TISSUS ET NOUVEAUTES

Form e bas du devant et finisse
Collet

Iire v ligne o

Mestirer la gora i 3 et la parti

n arriere de i A

De o i 3 e di !

I 304 I 1

De 31 4 ! teur qu
I o !

I 3. mién 1

Forn 1 1 vindi

s
——

e

Formez Ta partic extérieure du collet d
334 33

e 2z 4 21 laroenr de |t riie eatirion
. Formez eelle-ci, tel qu'indiqu

Découper Ta partie arriér placez
point Y an point 3

Donnez de Y i 26 amplenr que Ta partie
irriere exige et fendez le devant & partir
de 2R, apris quoi, ajoutez le pli. 1w’y a
pas e uture a ajouter, ni en avant, ni
en arriere

LA VOGUE ACTUELLE A PARI

Depuis Pexhibition genérale d
I du printemps, par tons les gr
couturiers  parisien L situa
narche des tissus pour les don
mvants, est devenue beancoup ply
re. Comme on s’y attendait, |
riers frangais  font tous leurs
oy obtenir la clientele angliisc
conlears “Couronnement les rol
cour, les étoffes anglaises pour
| broches anglais, et
beancoup attention
1% son de la décision prise par
le faire faire tous se stumes |
on, en étoffes anglaise

gant semble disposé i

cet exemple, Voila done un nouvel
ment de la sitwation que les fabri
rangais doivent eny

Nuances “Couronnement”

Tout dabord, la question e
cars, Comme on s’y attendair, ¢
nes nuances hautes en conleurs t ¢
mtroduites sous le nom de “Conrom
ment”,

Dans tous les magasins de Pari
ol e oteries, des ¢toffes e g
bans dans ces nuances trappantes |
i elles m'étaient pas teintes de mani
wssi merveillense,  seraient  app
res, a canse de lenr coloration b
tranchee.  La pourpre royale, |
mos, des Jaunes d'or, les blens i
KO tres onceés et les verts éclatants

¢ ¢s sons le nom de couleurs Con

nent
Broches
Le momvement en favenr des s
st déja bien commence, 1.
e Btenu en hiver par les broche

on e or omet e lame leur rar

diquent bien quell

ra la tendance Pantomne prochain

1.'in particulicrement
es cor nowr et or, et il y
1" n'y avait st
mareh eule vi ¢
issus lames ponr 1

exportation

Ceoqui est particulicrement  intér
ntoan sujet des tissus lamés, esp '
i fait en ce moment pour popularise
! imes de haute qualité, tout en soi

Stocet essai réussit, il influencery d'a
tage le monvement gue si cette idéc
Ne concernait que les combinaisor

1l et soi

Couleurs employées pour les brochés

En ce moment, les

conleurs de o6

Irangais  sont  les  suivantes
blane d'ivoire, rose pastel et mais, Ce
sont les trois nuances pales qui sont
eules approuvées, Mais 4 coté delles,

on voit heancoup de verts brillants Fm
pire, de jaunes de U'lInde, de blens bril

mande erossante dom




TISSUS ET NOUVEAUTES

—— eI n._—,_

Comment traitez-vous
vos Clients ?

Avez-vous ce qu'ils deman--
dent, quand ils le demandent,
ou bien doivent-ils faire leurs
achats dans des maisons en-
dehors de la ville ?

Nous pouvons fournir n'im-
porte quel article de nouveau-
tés, si on peut se le procurer a
Montréal.

Donnez un ordre par l'entre-
mise de notre voyageur ou
écrivez-nous directement.

Nous nous mettons a votre
place pour exécuter la com-
mande, et les marchandises
vous sont expédiées prompte-
ment par le retour du courrier.

THE W. R. BROCK COMPANY,

(LIMITED ),

MONTREAL.
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e mt d'un senl ton. La bean

le lewr texture et la perfection de

nu unst que la richesse des

e grands, quotgque de convention

' feent des nouveautés et un attrait
) Menx

Satins bourrés de laine

in nombre de nouvelles

qua
m bouree de laine et @ ro
or ine sont produites par les ma

les

employer  ces

MGitses ot principans

ntinuent &

" e i en hroadeloth n'est

pas en si haute estime qu'il

oduit est devenn bean

mmun et un plus grand

le manufactures le fabriguent

lites ne donnent aucune sa

Pusage, ( 1 un tissy

qui

smmander dans Jes

qua
satins hourres  de

serge de lane, avec
ree et le

hourrage,

trés lus poids
sont

On

ultam dn

se tres  deésiral

satins tout les

wllenr @1 s robes

trotten

" -y

1tré, le liberty e

meéteore  fortement

witres vieny favoris

fihinnent & ¢tre en grande demande

Renaissance du taffetas
1 mteret consuderanle  se  develop-
" ‘ tatfetas frangais tres douy;
e ux taffeta nt tissés en don
irgenr. | meillenrs comtuniers les
ient ponr les robes du soir et de
prres-mich t quelques  costumes  en

OUATE

EN PAQUETS

Gorantie exempte de fils et autres matidres
€traugéres inertes

OUATE DE COTON :
*“NORTH STAR, "
*“CRESCENT, "
*PEARL.”

pour cette saison, est encore meilleu-
e e jamais. Clest Ia mellleure pour le prix
Fabriguée avec du bon caton pur—pas de déchet
Demandez Ia Ouate en paquets “‘North Sta
‘Crescent,’ et “Pearl.”

ROBERT HENDERSON & CO.,

MONTREAL.

JAMES STANBURY & CO., -- Toronto.

Agents de Vente,

Lo rualité
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trons robes d'un style

1ot de

on

B plu

fantaisic avee paletots trés courts

trés longs sont bien représentes
Par
wheteurs

taffe

dans les modéles de ce printemps

mi les modéles choisis par Jes

uméricains ¢t enropécns, ceux en

tas figurent pour un hon nombre

Cet emploi tres remarquable de tafic

tas souple a la place du satin presgoe

trop populaire aura  certainement

Ce

une

influence genérale nest pas quelgne

chose d'entierement nouvean; ¢'est

plu
tot la d'une

buta

continuation vogue qui dé

A cot

modestement, il y a
toutefois,

un an
intérét

taffetas changeant,

te €poque, un

se concentrait sur le

tandis que maintenant le taffetas est en
conleurs unies
Surah
Comme on s'y attendait, le

tout a fait populaire, On pense (ue s
vogue durera jusqu'en 1912, Uni et im
primé, il a beaucoup de succés & Paris,
et remplace jusqu'a un certain point, le

foulard auprés de la haute clientéle, Jus

qua présent, les

m wemploie que con

leurs foncées, le blew-marine tenant la
tete de toutes les autres nuances
La plus grande partic des nouevlles

impressions sur soie est faite en ce qu'on
appelle des patrons-blocs, C'est une imi
tation des indiennes de I'lnde d'autrefois
Les imprimeurs frangals ont copié trés
habilement ces

effets. s sonmt généra
lement simples, en deux ou trois cou
leurs et le bloc semble avoir glissé au
cours de l'impression, ce qui forme une

sorte de contour ombré ¢t un effet trés

doux, quand méme les conleurs sont vi
ves
nouvelles

Dans ces impressions, en

emploie trés adroitemem le noir et le

‘j’.

102, ree Lafayete, Pary (x)
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blane en combinaison avee un seul t
lort
Perspectives pour le velours

Les

se préparent

manufacturiers de  tissus

pour une forte saison, 1
vogue dun
Cela

Fexportati

generale que la

débuter

Prion est

Tours ne fait que de

particulierement de

A la
velours et les

vrin

saison d'hiver 1g10, 1

fin de la
velveteens étaient en fo

la demande excédant 'ofi

importatenrs

mouvement

Les americains  cablai

des ordres de renouvellement, mats dan

bien des cas ne pouvaient pas obtenis

de hveaison, En Angleterre, pays d'on
gine du velveteen, 11 est arrivé parfor
en amtomne et en hiver qu'on ne p
disposer d'une verge de plus de vely

teen noir on hlew-marine

Un fan particulier de la situation en

hiver est que les velveteens furent sou
vent preférés an velours de soie, Co
tamnes grandes maisons de  détail an

glaises qui avaient en mains un bon ap

provisionnement de velours frangais ton
soie ne créer
marchandises
des

parisiens
Des
ras furent vendus & prix réduits,
les

purent un mouvement ac

tf dans ces relativement

a lactivité énorme velveteens

Les deétaillants firent la my

me expeérience velours

poil trs

"osoie i

i des prix moindres velveteens,

tout

(e
qui sont

Les
hlent

en coton

nouveany velours en

velveteens

soie ressen

beancoup aux comme
épaisseur e
du En

manufacturiers en ¢

pesanteur ¢t du poil ont

ssi le fini mag velveteen fait

1

le tour des

embl

mn
ment
velours

étre de faire ressembler ke

tout sole, qu cofiteux, an

coton,

est

velveteen toug moins — conteny,

tandis qu'autrefois, le but s manufac

COUTURE
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Gants de Peau de Pewny pour le Printemps
et pour I'Eté.

Cette marque sur un gant assure

Les Lignes en Demande

SONT EN STOCK.

Gants de Peau Courts dans toutes les Nuances a la Mode.

Gants de Peau Longs dans les Longueurs en Vogue.

Laissez-nous coopérer avec votre Département des Gants.

AJUSTAGE. DUREE. STYLE.

GREENSHIELDS LIMITED, Montréal.

f )
Fleurs et Feuilles Artificielles. a
pemyeleing Sous-Uetements

Fleurs et feuilles en étoffe et en papler pour bou-

quets, festivités, décoration générale, couronnes, m ar q u Q h Q al‘b
ete.

DERNIERES NOUVEAUTES

Bouquets de fiangailles, fruits, guirlandes, tiges, Avez-vous commandé nos Gilets Ru-

décorations murales, fantaisies A suspendre, jardi- bens et Brownie pour le Printemps ?

nitres, décorations de tables, paniers, asbustes et Nous temons aussi un bon assorti-

buissons en miniature, plantes décoratives, pots en ment de Vestes 3 Manches Courtes

fleurs aromatiques, vases, paniers pour mariages : pour Dames, tout Jaine, en pesanteur

matériaux pour la confection de couronnes, fleurs légere - SR B
] 11 s -

séchc:, l'llelrbc:, epllnt;.s nlt:re es conservées, pal Vos ordres seront ex écutés

mes, feuillages en papier, etc.

Plumes pour garnir les chapeaux :—Plumes d'au- ¢ p'mpteme“"

truche, héron, fantaisies, ailes, pcmpons, etc. etc.

BV H. Hegewald, Dresde, Greenshields Limited

ALLEMAGNE. MONTREAL.

Lxportation vers lous les pays.




{
I}
"Rl 28 TISSUS ET NOUVEAUTES
: \
i | ! le velvet tuit de produire n ) I e, 1 ¢ ronluit 1 moyen de cot
{ u coton rapprochant  d'anssy et |l Taynre | 1 Ly vogn ' ri
| | I | urs t 1 ndanm tom womne, () marguera a «
| e heanconp (e weans  melang ani & e
| Velours brochés i ire 4 tow i 1
! On ren \ ce i emp ¥ nant ide yur i m
v F i 1 \ . ; On von quelgn t car \
i 1 1 ngnr « I W S . ¢ " '
\ y | elms, ] evid . it heancon 1 1e 1 « \
i | i & concert |
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f | ux beson la oli
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i i’ ¥ ' y " istes ¢ pon 1 0ot gtemps la régle en A I
| i garmtu s pour
i . T
I8 mfonce
1 Léx tissis petichelin puus makicen LE MARCHE DES FOURRURES
} : ‘ e y
t | portation t éte don i les fonrrure eromt i
I il potir divers geures de cvs v phies faciles, Anx ventes i I'
On ¢ fortemen . taven fos 18 Ire e qui est le march
| i o denx fae Co e we T v ¢ Tuniver et le centre ofr §
' i T ¢ ns 1 dori L l witlle Diédumisant 1o filasse ! es i i determinemt ki valeur
1 " tods & - dquisont absclument impropres 4 fourrure le monde entier—les pr
f ' rdessn ' lans le ray )? nt deelin line manicre continne depn
“ | e X 5 ) il reste un pen plus de 1 le mars 1910, époque i laguelle I
b v A o : dles comme  rendement approximatii de rix de vente en gros des fourrares @aient
it 1 la réealte 19101011
pln La situation du marché du coton nd Ces prix ¢l furent dus i
maintenant de la nouvelle récolte, ot conx  tifs de la part des marchanids on g
| que cela intére meentrent leur atter alement des marchands de  Leipzig, ville o
| g ti ur les conditi limatérigne trole le marc les fourrures de 11
| ) ™ dement dans Te Texas. Tu nrdsont | tinentale, Aprés le b
! clles ant éé platdt favorables, mais il est  can de mars 1910, on « i e Je pald
i idemment trop t 1 Jeul t wlait pas payer les pris e "
G . ir le ndition 1welque fa rehands an détm] éaiem for It
q rables aqu'elles puissent &tre mander, ot en gomséquence, les prix décli
| L'industric devea faire face i graducllement.  Ainsi, les prix
q' & miation des pris él \ | T 1 maintena L pen pr T m
" “ can qu'il 1 dens "t 1 ns
i : ““ ]‘ 4 ' # ‘,‘lv b 'I Les pris des fourrures sur 1
i A ol nt Ioin de  donner
( 1 enor m e la ]
= . ! e f prix dépendent hean
R oy Les p e Ta dimension, de la condition, de la e
) r in Y "wn e ‘ ot - " o
SO ! t ) ! e 1 t $
| i e grandes Muctuations ent
ShE ) o GHEEHN ot trop le prix te pls élevé et le prix le plus has !
. urdhni & 12,500,000 hal pour des peanx de Ta meme sorte
Par exemple, le renard irgentd pent
t, il faut dow tattendre 180t { (environ £2700) ¢t
| ttitnde conservatrice prise  cendre & £o tefor la ph
¥ nfactures: d part, Paver-  part des lignes, lexamen de le vent
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F 88 £12.75 chaque
Robe élégante en soie fou
lard, dans toutes les nuances
les plus nouvelles delasaison

H

| F 180 $4.00 chaque

| Jupe en Voile Noir avec

i garnitures les plus nou
velles,

Styles Nouveaux pour le
Printemps 1911.

Notre assortiment de Robes, Blouses, ‘u|u'~ de
l)msus, est mmplvl pour cette saison, et attirera
I"attention de tous les acheteurs de Confections

de haute catégorie

F 1179 #6.25
Jupe en Voile Noir, nou
velle soutache et genres
les plus nouveanx

5 chaque
Net de dessus en chiffon de hell
de perle blanches, 1

le commerce de Pique

qualité, garni

derniére nouveauté pour

D. Fairbairn Co., Limited.

107 rue Simcoe, Toronto.

Vice-Prés. :

J. Knight, W. C. CIiff.

Président :

Rhys D. Fairbairn. F.

F 881 $9.50 chaque.
Modéle Pinama genre
tailleur ; 5 toutes les

nuances u-ouvelles
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andle § a une lgire hau « theoriguement, mai ' 1 gque par esemple les Bleas purs ot
mde pour cette fourrur i s culement, une combinaison  Tomges ou jannes o 1 Los combi
1 ement du rod G | wlewrs et le noir qui n'est les ¥ un plaisie ponr |
Joi de Phermine sur les ol . ' emloiont o Tien dg re que celles des antres imposent ung
| valili wne mode pour son s | iner les contonrs des fonds,  ritalle firance @ T
i tres direct m i par exemple une talilette reconverte
| « nrincipaie demand ’ r conrs Wane sur laguelle on poserai
Jos qualit fericure JqHe art nouveRn eontre 1w
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| tquelques prineipes ehr
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( SR h " t 1 1 \ " " \ !
rill off Nat I il t nt 1 \ { cmerande -
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\ PROPOS DE REGIPROCITE|

)

Nous croyons qu'il est du devoir de tout bon Canadien de dé-
penser son argent la ou il le gagne. Le marchand entreprenant
préchera naturellement cette doctrine a ses clients; mais pour
{ étre conséquent avec lui-méme, il la mettra aussi en pratique.

b) {3\,

O IR

N4

Le moment de faire du profit est celui ou les marchandises sont en demande.

Velours et Rubans de Velours en Noir, Corail, Rose Hélene, Bleu de Roi, Vert
| Empire, Combinaisons de Noir et Blanc.

Braids et Chapeaux dans tout ce qu'il y a de nouveau: Ramie, Pyroxaline, Soie, Crin

Fleurs. Toutes les nouvelles Nuances et Montures,

DONNEZ UN ORDRE MAINTENANT ET EVITEZ LE DESAPPOINTEMENT. l
Ny | The D. McCall Company, Limited.

}
{8
" WINNIPEG, MONTREAL, TORONTO, OTTAWA, QUEBEC. ‘; i
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enfants, Elle appelait I'attention sur le

les enfants ont trés peu d'occa

fait que

argent, mais que tout

sion de gagner de
gargon ou fille un peu débrouillard pou

vait, grice a la combinaison propose

gagner un dollar par semaine ou men
plus en apportant au magasin les chaus
sures de leur pére, mére, fréres, socurs
amis ou voising

Beaucoup d'enfants repondirent a cet
appel du commergant qui vit s‘augmen
ter dans de grandes proportions le
bre de ses clients

Un plan semblable pourrait etre adop

nom

té pour la vente des chaussures.
L'offre pourrait étre faite pour unc pe
riode déterminée, d'un exem

ple, & une ¢pogue précédant  une des

mois par

grandes fétes de 'annce,

TENEZ UN REGISTRE DE VOS

ANNONCES

Tout annonceur ou tout homme redigeant
des annonce fevrait tenit un recueil de
toutes ses annonce Ce recueil peut etre
trés simple. Si les anuon ne sont p
grandes, les pages du carnct nont pi Iy
soin d'étre grandes

Dans ce but, on emploiera avantagensc
ment un memorandum, A cote ou au-d
sous des annong a collées s
ses pag n des publi

tior v elles ont parn, la
date de e el les résulta

enlever une
r de la

recueil

Si on le désire on pourra

place
1 cest 1

v ‘."

Pour trés utile
on peut r date
snivant es publica
tion pary, ou
nivant

la ¢ 1 P
taire facileme
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¢ les annonces ou les cate

wi ont nicux réussi

I ¢ MOMic
in pos
le 0 ciée par
n De plus, le commis qui se
i 'ceonomie regoit d'habi
¢ eure 1 nération de ses

e | ¢8 Ne pensent aucune
| perité de leur patron, et
1 nn r jamais U'idee d'éviter
les pertes ou aspill on si cette
‘ elle v manifeste pas
s Wisisse 1
sion d' ) e possible
1 t ¢
Y per T e
e d | tous e
( ) n autant
] 1 . nt en affaire
pot ¢ ne p r qu'ny
J i dollar gagne
1
( ! | ost inte
‘ " res d
t de imp
1 Cl effort fait pour plaire

Cha
indique de la déf
Le commis devrai

clientdle laisse une impression,

rence pour le client
chaque client de Vachat qu
. Une chose

¢ le commis est de parler con

autre impor

la grammair
1l peuvent paraitre

Jarqués par les per

mnes | ¢es @ la correction des ma

\ et du langage, et V'attention gu'un

mis apporte @ observer les bonnes

mieres doit forcément lui attiver le
espect de la clientél

Ny '®

Il est bon que chacun s'occupe de ses

\ffaires. Cependant si vous avez les yeux

ouverts et Uesprit en eveil, vous consta

terez que ce qu'on appelle se méler des

n'est pas une mau
vaise apres tout, Des gens sages
vous diront de vous méler de ce qui vous
n'est pas bon, en effet, d'i-
gnorer les régles. Ce n'est pas une bon-
que d'assumer l'autorité de
upent une situation plus éle
politique de

ffaires des autres

chose
regarde. 1l
ne politique
ceux qui oce
vée; mais il
montrer le point faible de ces regles et
d'aprés vous par des
supéricurs, Aucun aux idées
1 s 1l eroit qu'une
fait du tort &
ligne de con
, peut trés bien
ra mais pour le mo
nt de vue, elle est dé
rs des résultats bons
u certain réglement peut
agasin, le fait que
s contre ce sys-
respectueuse, bien-
vous étes observa-
tes réellement plus
per de vos propres af

de bonne

l'erreur commise
homme

droites ne se

{ i |
ent ce qu'ils trouvent
maniére dont il

désire que ses
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Articles de Vente Rapide

Mettez en étalage dans vos vitrines ces cols né-

gligés (mous) ultra-élégants pour Dames, et vous
I scre: bientot trés occupé derriére le comptoir de
votre magasin. Strictement corrects pour les
femmes élégantes---et ils SONT habillés!

L'un ou l'autre des
trois modeles repré-
sentés ici fera de I'ef.
fet sur votre clientéle.

! Mettez-les plutot tous
les trois en stock.

Chaque col des mo-
déles 250 et 253 est
contenu seul dans une
enveloppe--.a I'épreu-
ve de la poussiere--ne
peut pas se chiffonner.
Chaque grandeur ven-
due en '; douzaines

uniquement.

e

e p—— T

No. 226 en Sylkeen
blanc, complet avec atta-
3 che en nacre, & $2.00 la
4 douzaine. Le méme gen-
i re en Reps Francais (No.
227) est au méme prix.

No. 260 en Piqué Frangais, avec oeillets, ban- No. 263 en Reps Francais, avec oeillets, ban.
des de Sylkeen et bordure de Linon en haut desde Sylkeen et bordure de Linon en haut
.10 la douzaine. $2.10 la douzaine.

En Diverses Couleurs.
PRETS du 15 au 20 AVRIL
Donnez un ordre MAINTENANT.
MANUFACTURES A

BERLIN et HANOVER
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Nouveautés
pour le Printemps

Voici I'épeque de I'année ou un assor-
timent bien choisi de Chemises pour
Hommes augmentera vos ventes.

La Maison Alphonse Racine & Cie est
CELLE ou 'on trouve les

LES PLUS MOUVELLES.
G H EM | SES DES PLUS JOLIS PATRONS.
DES MEILLEURES VALEURS QUI EXISTENT.

Chemises Négligées, toutes grandeurs, 12 a I8

Chemises Empesées, ™ o 1als.

Entre autres:

Nos Chemises d’Ouvriers sont celles au
meilleur marché dans le commerce.

Une visite a notre département de MERCERIES POUR

HOMMES vous fournira de nombreux renseignements.

ALPHONSE RACINE & CIE, Montréal

QUEBEC, 234 rue St-Joseph. OTTAWA, 111 e Sparks.
HALIFAX. MANCHESTER, Ang.,
Ila Albert Square

DEPT D. '—a—-mm| DEPT. . |
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Nouvelles Wrapperettes  d'Automne

Suggestions pour vos achats d’Automne

CROISE EMPIRE - 10c.

dra a vos besoins en

Une Sélection des Nouveaux Modéles d’Etoffes a Robes rép
fait d’Etoffes a Prix Populaires, pour Blouses, Robes, etc.

SERGCE POUR COSTUMES - 10c.

Les effets populaires en Blanc et Noir sont bien exécutés. Leur ressemblance a la Flanelle
de Laine est réell t surprenante ; vous verrez que les articles choisis dans cette

ligne ont une forte vente.

Etoffe a Costumes ‘““Empress”’
Carreaux Kenilworth
8c.

Etoffe a Costumes ‘‘Imperial”’
Salisbury Reversible.

Valeurs étonnamment bonnes qui vous assureront de bonnes affaires.

Nombreux Patrons Nouveaux

Nous croyons que vous apprécierez les améliorations marquées et continues apportées aux

Wrapperettes Canadiennes.

DOMINION

\QL1)/




mme les manvaises herbes dans

rdin, jusqua ce quiils affaiblissent
nireprise, jusqu'i ce que son idéal

haisse, Pobservance des régles éta

des, les contumes ignorées,

'enfin une dégénération Jdes

\hatte sur votre établissement

e veut pas dire que vous devicz
wis-méme la lourde tiche de
15 les détails, Cela veut dire ce
it que vous devez surveiller de prés
coux qui vous aident, dc maniére

ur vigilance ne se relache pas,
Ouant i vous, M. le Marchand,

mmeree e vons rapporte pas les pro

ont le
Ml devrait vous rapporter, nous
irons votre attention sur importance
détails, Soyez bien convainen que les
ils ne doivent pas étre négligés, Par
votre dtablissement et prencz

des  ¢eonomies gue vous pouvez

1l w'y a rien de trop insigni

ne pour ne pas attiter votre attention
1 total de vos éeonomies peut donner
Mais plus

ton i vos affaires

tant encore sera Veffer secondaire
i suivea. Cet effet sera de donner de
vignenr a4 volre esprit commercial,
laculté & votre jugement et de vous
wvrir 'ocil sur des occasions jus
rs inapergues, Vous pourtez opérer
changements importants qui semble
t hors de proportion  avee ce que
wis ponviez en attendre
On peut dire en toute conhiance que,
grand qu'ait ¢t¢ le changement ap
wx contumes du commerce durant

welques derniéres années, il 'y

ion de plus significatif  qu'une  appre

jation de limportance des détails

LES METHODES MODERNES EN
AFFAIRES

smmerciale a fait de rapides

an conrs de la dermiere décade, mais

¢ encore des commergants qui ne ven

marchandises de qualité inf

we et qui se soucient plus des profits
Is penvent faire aujourdhuni que de leur
entéle

Ces marchands w'ont plus
e importance s ont fait leur

future

mps

I1s sont trop faibles, mentalement et fi

neiérement, pour se mettre a la hautenr
méthodes  d'affaires modernes. Peu

i, ils sont relégués dans l'ombre on
uvent dépérir sans que personne s'en
creoive,
‘est aujourd’hui le moment de donner
Demain
I'hor
ge, Tout homme d'affaires expérimenté
former des

Iactivité 4 votre commerce

mimence 4 chague tie-tac  de

it quil est  nécessaire de
e pour lavenir, si rapproché soit-il
Réfléchissez & votre commerce, examinez
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I'état de vos affaires en vous plagant au

pomt de vue de Petranger Estimeri

vous qu'elles song de premier ordre, s
un autre gérant i votre fagon? Clest 1

aw'est Téprenye

Que faites vons pour donmer du ton @
VOLTC agasin
Amdcliorez-vous  constannnent la guali

de vos marchandises, afin de donner @ vo
clients la valenr maxima pour Pargent que
vous recevez? Clest peut-ctre ce que fant
votre coneurrent

Vos méthodes sont-elles conforme anx
principes de V'éguite? Sontelles anssi Ti
hérales que celles de vos concurrents?

Dirigez-vous votre commerce avee autant
administre

de dignité que votre  hanguier

maison de hangque? Vous le devriez

Kssayez-vous de vendre @ chaque client
Particle qui est réellement le meilléar pour
lui, ou essayez-vous simplement d'extirper
de Targent de sa poche aussi vite que pos
sible?

Dites-vous des mensonges o jouez-vous
avee les mots ‘dans vos annonces ?

Llexagération fait plus de mal que de
hien

Employez-vous dans vos annonces d'
normes lettres noires? Les directeurs de
cirque le font, mais ils sadressent 4 une
clientcle différente

Faites-vons paraitre votre catalogue tout

entier dans chacane de vos annonces? Vous

ne devtiez pas le faire. Personne ne de

mande d lire tout cels
Déclarez-vons  tonjours vos prix dans
chacune de vos annonces? Voild la chosc
principale que le lecteur désire connaitre
Mettez-vous sur vos paquets des signes
qui tirent 'oeil ? Ancun client ne désire ser
vir d'enseigne ambulante pour votre ma
gasin,
Accorder

parence de votre magasin?

vous assez d'attention i 1'ap
Celui-ci est-il
waderne et attrayant?  FExaminez-le, en
vous plagant an point de vue du passant
Avez-vous remarqué s chaque coin est
bien néttoyé, si chaque article est @ méme
d'étre va par le client et & portée de sa

main? Tumicére

Employez-vous assez
pour permetire 'examen de vos marchan
dises? Dans le eas contraire, vos clients se

défieront de vous.

Ce qui fut antrefois une industrie locale

importante en A1
ment disparn. 11 Sagit de la fabrication des
A Whithy, sur la cote

on exploite encore des gisements

LErre, @ Presque entiere

ornements en jais

nord-e
de jais: mais 1a, of cette industric donnait,
il v a cinquante ans, de Femploi & 1300 per
sonnes, elle n'en emploie plus que  trente
maintenant, ¢t le prix du jais brat est tom

o la

bé de 25 conts l'once & 75 cents a §
livre. On peut attribuer le déclin de indus

ala

trie du jais aux caprices de la mode ¢
production d'imitations de jais
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LE MARCHAND DE DETAIL
ET SES PROFITS

Depuis quelques mois surtont, on it
de temps @ autre dans les jourpaus gqn
tidiens des articles sur la “Vie Clg
ou sur “FAugmentation du Coat de la
Vie”, Presque invariablement on dig, ou

v laisse supposer quand on ne le dit
pis, que la fante de Pangmentation
pris de toutes e de Vexisten
cv retombe sur o du marchand
de détail qui préféve des bénélices exa
gérés sur les marchandises gu'il vend

Voyons! il faudra cependant ¢tre
bon compte et donner antrement g '
des assertions, la preave de ce que F'on
avance Depuis 1896, & part nne anne
onn deux on les affaires ont éé pla
calmes qu'actives, & cause des réeol
médioeres, nows avons yeen an Canada

dans une ére de prospérité sans pr

dent. Nous avons done eu une honne

douzaine «
lesquelles 1

pu accumuler les prétendus gros hénd

nnées sur quatorze, pendant

détail ont

s marchands  de

fices quiils ont prélevés sur le sonsom

matenr. Tous les marchands de détail

ctablis’ depuis une quinzame d'années dy
vraient done — nows ne dirons pas rouler
sur Tor — mais avoir acquis une bells
s anee Malheurcusement il n'en est

ricn. On pent compter ceux qui, depui
guinze ans, ont fat fortune et, cepen
dant, un bhon nombre de marchands an
radent di faire fortune pendant ce temp

S'ils n'ont pas faie |

rtune, ¢'ost par

ce que les profits ne sont pas suffisant

géneralement dans
tail
On pourrait tout d'abord, quand on

¢ commerce de

cuse les épiciers de prendre de trop lar
ges bénéfices sur leurs ventes, répondre
quils vendent le suere, un article de
grande consommation, a perte et gue la
cottenrrence quils se font entre enx, pro
voque sur maints articles la giche des
prix a leur détriment et an grand pro
fit du consommateur,

Mais tout conspire contre le marchand
de détail, surtout les manufacturi e

produits de marqgue Le manufacturicr
tire tout le profit ou i pen pros pour
lui, il laisse entre son prix de vente an

commerce ¢t le prix qu'il fixe pour la
VERLe an consommatenr, une marge pro
que insuffisante qui ne permet pas an
détailleur de récupdrer ses Irads genc
ranx,

\insi, prenons comme exemple e
quantités d'articles que le déraillant pan
$1.00 la douzaine et qu'il est oblige d
détailler & 10 cents la picee. 11 réalisc
sur son prix de vente un profit de 16
p.c Dans la grande majorit¢ des
un profit  de 16§ p.e. ne paie pas

cis,
les
frais généraux d'un marchand de la vill

Voila un des obstacles an suceds des
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UNDERWEAR

FOR MEN

INFINE ELASTIC
QUALITIES,
VARIOUS WEIGHTS

PURE
Wg(_)l.
PERFEGTLY SHAPED

SUPERIOR FINISH

|

9

The Sterling Lace & Novelty Co.
70 et 72 rue WELLINGTON OUEST, TORONTO
N sy i B b

"STERLING " TYPIQUES

» Dentelles ~Broderi

0 vy 4
d
| 4047 ]
{ $1.75 doz. [ W
. J
)

3699
$2.26 doz

180

$2.25 doz.
'f*,{ A

3230 $1.75 doz

wash Belts Assorted Patterns
$2.25 doz

(B,

ORDER FROM YOUR WHOLESALER

OSHAWA, ONT.

Demandez un petit

assortiment & titre d'échantillons

The Sterling Lace & Novelty Co.,

TORONTO

CANADA.
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LES COMMISSIONS SECRETES

lommons, eci-dessons, la traduction
nicrence faite devant la Convention
d'Ontario, et qui ex

Ia Loi des Commi ns Secrétes

auteur de Ia

forence, est une antorité reconnue dans
¢ le ce genre,

Explication de I'Acte des Commissions
Secrétes

| wait autrefois, dans mon pays na-

mistre preshytérion trés agé, per

rhumatismes et d'humenr  trés

TISSUS ET NOUVEAUTES

N wle, Ce qu'il d it par-dessus

tadent | nrat 1 lans  V'oglise

l il i it froid quatre po
v leglise ient laissces onvertes

1 put s'expliquer comment L
1 tre parla pendant une demi-heure on
e, sur les principes ¢lémentaires e
| s cardinanx e mosujet; tout a

1 | pergut du courant d'air. Aban

ant le lang

nigque, il mit dans

le vigueur que de contume

ses paroles plus

Frappant la chaire du poing, et s'adressant,
ein de courroux, & la congrégation, il dit
\rciens ¢t diacres, fermez la porte du
rd et ayez soin de fermer la porte de

est: woubliez pas de fermer la porte du

1 plus que celle de Tonest.” Et, hais

la voix, il continua son sermon, L'of

fice termind, denx vieilles eomméres sorti
rent de Viglise, et T'une dit & Tautre
lage mment avez-vous trouvé le mi

1 jonrd hm Eh bien! dit I"antre

compris ses points

N et ses  principes  ¢lémentaires,
vis il té dloguent an sujet de la fer-
eture des portes
8 1 oquent sur ce sujet, si je

peus iider de quelque manicre & fer

er les portes & V'ennemi, je sentirai que

que je me suis donnée pour accom

roce que jai ne l'aura pas éé en
n. Je ne eroi ir vous en dire
canconp sur la maniére de faire de plus
gr profits—question dont j'aimerais vous
parler et laquelle je voudrais vous ren-

cigner, i j'Ctais qualifié pour le faire. Mais

Ia position que j'assume est

Ia vitre: je suic partisan des

1€ Je suis partisan des aliments
je suis partisan, i un point

le vue personnel, de la réduction des prix,
¢ maniére & obtenir mes marchandises A
rehé: et eonsidirant la question 4

¢ | vite, je me suis efforcé de voir,
tant un ur—non un trés fort
nsommateur, il est vrai—je me suis ef
for 1e ir comment la communauté, en
‘niral, et la prospérité de lindustrie et
1 commerce (e pavs, seraient affectées
consommateur, j ais 4 ma guise

avons done a examiner la question

es deux faces

Raisons spécifiques désirables.

utefois, vons donnez au consomma

tenr un contrale absolu sur lindustrie et le

mmeree du pays, vous ne pouvez plus

exister vous domnez an marchand de
gt u an wifacturier, le contrile

In du commerce de ce pays, et sl arrive

que ce eontrd

tombe entre des mains qui
ne soient pas trop scrupulenses—on rencon-

tre parfois de ces homme lors vous dd

tritisez les droits du consommateur et, en
conséquence, je ne désire pas dire ce que
je me suis efforeé de voir par moi-miéme,
sians connaitre le prix du sucre ou le prix

du thé (la senle chose que je con

le prix du taba " Hitre

« Je ne veux parler

vieus magistrat que @

wlite dans un de jugement (
proche me blesse il et jer t
imputation d'acte incorrect. Je su

la magistrature depuis trente ans et
lant tout ce temps, je n nis teny

riablement dans un juste milien,”

Permettez-moi maintenant de vous

quelques mots  d'un caractire

Quelques idées améneront ce que

dire finalement sur les questic que j

traiter anjourd'hui. A notre époque oi
se fait rapidement, nons pensons tou

trop de géndralité, Nous tirons trop de ¢

clusions générales. L'homme qui peut ¢
pliquer des principes concrets, donner
raisons spicifiques d'un acte spécifique, st

celui dont Topinion vaut micux que celle

Fhomme qui n'étudie pas une quest

s ses détails, en l'adoptant en ginéral
ot en disant que la chose est honne p
cci ou mauvaise pour cela. Les principe
ginéraux de toutes les affaire
dents pour ceux qui v sont

ssion faisant exception &

La on ne sait jamais oft on en

que des juges diront un

nr que
pe est tel et tel, et que, la semaine sui
nte, ce jugement sera renversé par u
autre tribunal, Je pense qu'il serait hon de
ndenser quelques-unes de mes idées sur
ce sujet, et je crois que Vinvitation qui m'a
faite '

Iresser la parole & un anditoir

aussi nombrenx, est due i ce que moi-m
me et mes amis, M. Armonr ¢t M. A

hrose, avons pu rendre quelques service
i 1 cause d'un commeree languissant, 4 Ta
ause, pourrais-je dire, d'un commerce qui
est perscenté depuis les dix ou quinze der

nieres anndes

iour comprendre la condition, la condi
ton exacte des choses, et afin de voir ex
HOMent on nons en somme on tratant

viet de cette cspéee, il est bon de n

rendre mpte de ce que signifient les con
hines, de ce que TActe des  Commission
Secrétes a pour hut dempicher, de o

la loi criminelle de ce pays empéche, com

me je vous le démontrers

je Vespire, &
tre entiere satistaction,

\ ce sujet, nous avons i nows ocetper

moment  (je ne vous
e ¥
a l'origine, une organisation telle que cellc

retiendrai pa

nglemps sur int) ¢

ce que signifiait

i est reprisentée aujourdhui

anisations ¢taient appelic guil

des™, nom ancien et honnéte, mais qui, dans

lesprit de certaines gens qui ne compre

naient pas la sit

ation, avait quelque rap
port avec le mot ¢

tement ce pour quoi vous, ainsi que d'au

tres industries, commerces et professions,

luttez anjourd’hui et ce pour quoi vous de

vez lutter,, si vons désirez conserver votre

individualité et votre existence, Les guildes

avaient pour ¢ une fraternité

mmune

ymbine. Mais c'est exac-
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Notre Succes signific Votre Succes

SI VOUS VENDEZ LES

Faux-Cols Imperméables Arlington “Challenge.”

Notre succés et notre développement rapide sont diis au succes de nos
marchands. Nous manufacturons des faux-cols imperméables d'une
qualité supérieure, que tout marchand peut vendre facilement. Clest
pourquoi vous aimerez la ligne ARLINCTON “CHALLENGE”. L’élé-
gance et la durabilité de nos faux-cols sont appréciées du public, et celui-ci
donne sa pratique aux marchands qui vendent les articles Arlington
“Challenge”. Voyez-les et mettezles en stock. Ils forment une ligne

patentée et garantie par

THE ARLINGTON CO. OF CANADA, LIMITED
54.56 AVENUE FRASER, TORONTO

Agent pour I'Ouest : Agents pour Ontario

Agents pour I'Est;
JOHN A. CHANTLER & €O,

DUNCAN BELL & CO, R. J. QUIGLEY,
301 rue St-Jacques, 212 Hammond Bldg., 8 & 10 Wellington E.,
WINNIPEG. TORONTO.

MONTREAL.

S ———— e
T e M | R
-7 ALl

) e [/ re R
7, S Vos Ventes (Eté de Sous-Vetements peuvent étre ren-
dues aussi importantes que vos Yentes d'Hiver

Quand, ces jours-ci, vos clients entreront dans votre magasin, en donnant des signes de fmlui-e et diront : “1l faut
que je les enléve”, étes-vous prét a leur fournir les Sous-Vétements les plus frgu. les plus "}o,u.u‘_

les plus confortables et les plus hygiéniques que 'on puisse obtenir ? De nos jours, le public ne

veut pas porter de Sous-Vétements qui se déforment complétement ou qui sont mal faits.

Offrez & vos clients “ZIMMERKNIT" le véte- Les spécialités "lIMM'IR'K_NIT" pour 1'été com-
ment idéal pour la chaleur. Un examen attentif de prennent les Jerseys d'extérieur et les Costumes de
nos ‘*“Mesh’’ “Porous Knit" et Balbriggans, vous Bain —tous faits des tu-u-‘duublu HZIMMER-
montrera la raison de 'immense popularité de ces KNIT" avec le méme soin des détails de main
marques. Doux, lasti durables, ces d'oenvrc_rqui a e'llabh Ia renor:lumée de no; .mr.
Sous-Vétements donnent du confort par leur lignes. Toutes les maisons de gros ven ent les
-ju':hle et leur fini parfaits et durent plus que Sous-Vétements SZIMMERKNIT' dans tous les
n'importe quel Balbriggan importé. styles et combinaisons, pour hommes et femmes.

The ZIMMERMAN MANUFACTURING CO., Limited
HAMILTON, ONT.

0

o
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Histoire des premiéres guildes LA CONCENTRATION DES COM
¢ MANDES
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Les Sous Vétements ELLIS, Cotelés B
a ['Aiguille a Ressort

sont ceux dont il faut activer la vente pour I'Automne 1911.
IIs s'ajustent aisément et d'une maniére agréable, ils sont finis
nettement de faqon confortable ; tout cela les met en faveur
aupres des femmes et des hommes difficiles.

T
LES SOUS - VETEMENTS ELLIS, COTELES A LAIGUILLE A RESSORT
cont faits en deux piéces et en combinaisons pour hommes

et femmes.
Les voyageurs offrent maintenant les échantillons d’Automne.

THE ELLIS UNDERWEAR Co.,, Hamilton, Can. l

Ne manquez pas de les voir.

A. L. GI.PIN, Agent, . MONTREAL, Qué.
EDWARD BURNS Co., Agents. - - TORONTO, Ont

La Forme “Mummy”
Pour Drapement.

Tncontestablement le systéme le plus nouveau, le
plus pratique et le plus attrayant pour la montre des
draperies, qui ait été imaginé.

Cette forme s'adapte facilement & toutes les drape-
ries, parce que les lignes sont extrémement simples,
et elle montre efficacement et le plus avantageuse-
ment les Croffes ¢talées.

Approuvie par les principales Maisons de Nou-
veaut¢s de tous les Etats-Unis.

Fabriquée par Dale & Pearsall, manufacturiers de
Figures en Cire, Modele D. & P., de Formes
pour Etalages en Vitrines.

DALE & PEARSALL,

TORONTO, - - ONTARIO.

Prix, $3.50 Forme unie.
Prix, $5.00, Forme couverte en
Drap Jersey Blanc ou Noir.
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Pour attirer la Clientéle

Rien ne réussit comme le

JLLS (iﬂl ANT RACK

nouveaux
La unle rccouverte est trés flexible et se
plie A chaque mouvement du cou.

Vovez les Pattes Voyez la Fente

Flexilles Paten en arridre qui
tées qui adoucis empiche la pres
sent 'effort sup sion du houton
porté par le phi d'arriére sur le

du devant con

PATENTE

t octobre I

neflez vous des Contrefagons

L’Epreuve du Temps

En tenant des marchandises qui sup-
porteront I'épreuve du temps, vous
vous créez des relations précicuses,

LES BAS ET CHAUSSETTES DE PARKS

sont faits des meilleurs filés Anglais
et Domestiques et sont durables,
Une autre ligne excellente est nne
Stockinettc pesante en laine de 2
Cpaisseurs, pour gargons, ainsi qu'une
Stockinette en Cachemire Anglais
pour Dames.

Ach dir et é de l'argent.
J. R. DWANE, 329 St.Jacques, Montréal
Agent pour la Province de Québec,
THE PARSONS & PARSONS CANADIAN GO Ve ¥ PARKS,
o "
HAMILTON, . . CANADA. ST-JOHN, . . N. B
.
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TISSUS ET NOUVEAUTES

Nos marchandises pour le Pri sont intenant en stock, et nous sommes
en mesure d’exécuter vos ordres trés promptement.
Nos Etoffes a Robes, Draps en C hemire, Indi Flanellettes et Cot: d

sont au complet et nous pouvons vous offrir le plus grand assortiment qui ait jamais
été montré.

wE
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G| Gammeaw | i
11 imité *h
Hio | Limiree EE
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§ | Québec ¥
& ri
-g o3 Nouveautés en Gros E X
Xy ; SALLES D'ECHANTILLONS 3 é'
é‘f,g. Montréal : g3
E ngl;:é 0242 rue St. Jacques, Chambre 2. ;-: ; -§
S‘g_‘g tltla!wn: S.pnrkl, Chambre 11. g’ % :%L

Nos Départements de Lainages, Doublures, Articles de Tablettes et Articles de
Maison sont au complet ; cela signifie de
Ne placez pas vos ordres avant d’avoir recu la visite de notre voyageur. 1l est en

route maintenant. Si vous ne le voyez pas, Ecrivez, Télégraphiez ou Téléphonez-nous,
et nous nous p immédi t de ce dont vous avez besoin.




TISSUS ET NOUVEAUTES

Pour obtenir votre part des Affaires du Printemps, vous
avez besoin de quelques lignes qui donnent de I'attrait
a votre stock.

L’obtention de marchandises approprices, en temps
opportun, devient, chaque saison, plus importante.
Clest la que vous appréciez I'avantage que vous offre
cette maison de nouveautés en gros, la plus considérable

du Canada.

Dans tous les divers départements de notre immense
magasin, les stocks n'ont jamais été plus beaux ni plus
attrayants qu'en ce moment.

Envoyez-nous une liste de ce dont vous avez besoin ou voyez les échantillons
de nos voyageurs. Notre département d'Ordres par Lettre s'en occupera

promptement.

e

MONTREAL.




