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Limited.
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complctes de marchandises de
Priestley en noir et en couleurs
dans toutes les qualités couran-
tes, et nous offrons, dans notre
collection pour ordres donnés
d’avance, toutes les qualités,

fabrications et dessins, désira-
bles pour ce marché.
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LA SITUATION COMMERCIALE DANS LES MARCHANDI-
SES SECHES.

Le commerce des marchandises stches cet automne n'a

pas tenu les promesses qu'on  attendait de la situation
prospére du pays.

11 y a & cela plusicurs causes absolument indépendantes
de Pétat 'on peut i bon droit
considérer comme excellent.

En premier lieu, le commerce des marchandises séches

général des affaires que

a souffert par suite de la température qui a oté pluvieuse
Par les mau-
vaiis temps on sort peu; de toilette;
on porte, an contraire, des vétements qui n'ont rien a ve-
les ventes diminuent
\ussi, s8'est-il Par
contre, of ¢'est ce qui nous prouve que Ia situation générale

pendant la plus grande partie de la saison.
on ne fait pas étald

douter ni de la pluie, ni de la boves
fait pen d'affaires de réassortiment
des

du pays est saine, lo commeree de gros a enregistre

commandes en grand  nombre paur les  hesoing du prin-
temps,
En réalité, ¢'est surtout a

souffert,

la ville que le commerce de
marchandises Derniérement  nous
avons en quelques faillites et nous crajgnons quiil y en ait

soches 2

davantage dlici quelque temps.
On ne peut attribuer le malaise actuel du commeree des
nouveautés i la seule cause d'une mauvaise température
Depuis quelques années les
Pargent circule librement; on
on change plus volontiers ses toilettes; en

pendant une unigque saison.
acheteurs ne houdent pas;
ge vét mieux;
un mot. les ventes n'ont pas manqué.
Non, les ventes n'ont pas manqué, mi
fits ont fait défaut ou ont glissé des mains des marchands.
Le marchand heureux est celui qui se tient i ses affai-
res, administre personnellement son magasin, établit ses
surveille ses employés, Ce

g souvent leg pro-

pris de vente, voit aux achats,
west pas celui qui va faire la partie de cartes avee les
amis pendant les heures de travail; ce n'est pas non plus
celui qui gaspille ses rocettes en menant une existence
plug large que ses moyens ne Tui permettent qui réussit.
Pendant qu'il gaspille an dehors, il peut dtre certain qu'il
w0 fait du gaspillage en dedans.

«Ouand le chat est absent, les souris dansent.”

&i. en fous tempe, le mavchand qui a la volonté de réus
siv doit diriger son entreprise sans la moindre négligence,
il Tui faut apporter plug Aardeur encore aux affairves
quand la concurrence Ini pousse 'épée dans los reins,

La concurrence des magasing a départements s¢ fait de
plus en plus sentir Ainsi, cette année ils ont commence,
dés le mois de novembre, leurs ventes & prix réduits, alors

que, les années précédentes, ils ne les faisaient qu'en jan-

Le marchand de dé-
novembre

vier, quand les fétes étaient passies.
tail n'a done plug que les mois Aoctobre et de
pour vendre avee un profit
il lui faut ou vendre sans pro-

vaisonnable les marchandises
de saison et, en décembre,
fit, ou laisser sa clientdle grossir les bataillons de cenx qui
vont acheter dans les magasins a départements.

11 ne faut pas se le dissimuler, le commerce de la mar
& Montréal, traverse actucllement une pe-
Nous espérons qu'il ne passcra pas par une

chandise séche
riode difficile,

produite & Toronto, ilya

des difs

erise identique a celle qui 8
ane dizaine d'anndées, mins qu'il sorfira régéner
ficultés auxquelles il a faire fac

Actuellement le commerce de
dans ses ventes aux marchands de détail de Montréal, cae

ant de

on ee omoment

s« redonble de pradence

il sait que cenx-ci, en e surcharg stock, ne ponrs

wer leur situation,

radent qu's
Lépoque des fotes arrive a4 grands pasi nous cons il-

lons ot nous souhaitons & nos lecteurs d’en profiter en ac-

tivant les ventes par fous les moyens A lenr disposition,

——

COUPONS D'EPARGNE ET TIMBRES DE COMMERCE

—_—

Notis ne savons quel eynigue a déclaré que “les lois woal
faite 2
I
cenx qai aujourd’hui tentent de tourner la loi contre fes
en présentant un nouveau “Scheme”

< pour étre violé
dece cotte méme pensee qui a germé dans Vespril e

timbres de commeree
qui, comme celui que 1a loi a aboli, aurait pour effet d’en-
witeurs en ruinant Je commerce de détail?

nouveau lllllll 'lHl consiste A
Qu'on

richir s
Nous voyons annoncé un
déponiller le
en juge par Vappel fait au public:
“Demandez leg coupons d’épargne au marchand de qui
vous achetez. ®'il ne les a pas, il en aura facilement un
Il ne voudra pas perdre votre clien-

commer¢ant de ses profits légitimes

approvigionnement.
tele, Faites qu'il parlage ses profits avee

N'est-ce pas la résurrection des timbres de commerce?
N'est-ce pas le méme systéme d'appel au publie? Nest-ce
résultat :

vous.”

pas pour le commercant, le méme faire des af-
faires sans profit par la remise de conpons
Te nom senl a changé. Pent-ttre aussi quelque peu Ja

maniere de lignider lez dits coupons entre les maing des

s | .
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gens qui les collectionneront.  Mais, au fond, le systéme
des timbres renait sous une autre forme,

La loi, comme nous avons déja dit, permet au commer-
cant de distribuer ses propres coupous, rachetables par lui
et par ses propres moyens, marchandises ou argent ef le
coupon ou timbre doit porter i sa face sa valeur de rachat,

Les coupons actuellement offerts par une compagnie,
sont-ils les coupons des marchands eux-mémes; sont-ils
rachetables chez 1o marchand qui les émet, soit en argent
soit en marchandises tenues par le marchand et portent-ils
i leur face Jenr valeur de rachat ¥ En un mot, les coupons
sont-ils abgolument ceux que la loi autorise, telle est la
question que nous poserons aux commercants 4 qui le nou-
veau plan pourrait étre proposé.

Nous avons dit, sur la foi de personnes autorisées, que
#i le texte de la loi pouvait éfre torturé pour donner nais-
sance i des projets qui ne seraient pas conformes a 'esprit
de la loi abolissant les timbres, il y serait apporté wn
prompt reméde.

Les commercants n'ont pas i partager leurs profits, ni
avee le public ni avee les compagnies qui trafiquent sur des
coupons. Ils doivent travailler pour eux-mémes et garder
leurs maigres profits pour assurer leurs vieux jours et lais-
ser un patrimoine & ceux qu'ils laisseront derriére eux.

Le marchand peut et doit juger par lui-méme de Ves-
compte qu'il peut accorder aux clients qui paient au comp-
tant et ne doit pas se le laisser imposer.

LE COMMERCE DES FETES

1y a dans I'année une époque courte, mais trés produe-
tive pour les commercants entreprenants.  Nous appro-
chons & grands pas de cette époque qui est celle des fétes
de Noil et du Jour de I'An.

Les marchands avisés n'attendent pas au dernier mo-
ment pour se préparer; ils savent que c'est celui qui séme
qui récolte et que ce n'est pas au moment oit les uns récol-
tent que les autres doivent semer,
a préparer le sol pour les affaires,

Dans toutes les branches de commerce sans exception le
marchand peut vendre davantage en décembre qu'il ne le
peut en aucun autre mois de 'année.  Dans tout commeres
il est des articles qu'on peut ajouter aux marchandises
classiques pour les ventes spéciales aux fétes de fin d’an-
née. Ces articles généralement se vendent i un profit plus
clevé que les articles de vente courante; le public lésine
moing pour le prix quand il agit darticles superflus que
quand il s'agit d’articles de premidre nécessité ou de gran-
de utilité,

Il faut, en conséquence, pour tirer font le parti possible
de cette époque unique de I'année, avoir un stock approprié
au commerce de eirconstance,

Ils ont déja commencé

I1 w'est pas trop tot de oceuper des marchandises spé-
ciales & ce commerce: il fant done s'occuper sans retard du
choix i faire en tenant compte de la classe des clients qui
fréquentent d’habitude e magasin,  La variété est a re-
commander plutdt que la quantité dans un méme ordre
de marchandises. Ta variété permet de faire des étalages
plug captivants, plus attrayants; elle permet également
de renouveler plus souvent Pexposition que le ‘marchand
fait dens ses vitrines et de la modifier & son gofit ¢! & sa
guise,

Tl me faut pas eraindre  @eshiber dds maintenant les

marchandises spéciales au commerce des fétes. L’étalage
préparé de bonne heure n’aménera peut-étre pas an ma-
gasin, avant les fétes, beaucoup plus d’acheteurs que de
coutume, mais il sera une annonce pour votre maison. De
plus, les ventes occasionnelles faites avant 1

saison pro-
prement dite seront autant de ventes supplémentairves qui
donneront aux acheteurs Phabitude de venir & votre ma-
gasin pour le moment des fétes ef anssi, <i vous le voulez
hien, pour I'avenir,

Annoncez vos marchandises des 8tes, faites connaitre
it vos clients que vous avez un stock de marchandises pour
les fétes et, au lien d'aller de magasin en magasin cher-
cher ailleurs des articles de circonstance, ils les achéteront
chez vous, j

Préparez-vous, si vous voulez hien faire.

LES COMPAGNIES INCORPOREES

Les pouvoirs des provinces.

Le gouvernement fédéral a adressé au gouvernement
provincial de Québec une note lui rappelant qu'en vertn
de "Acte de’ 'Amérique Britannique du Nord, il appar-
tient au gouvernement fédéral sevi d'accorder aux compa-
gnies incorporées le droit d'opérer dans plusieurs ou tou-
tes les provinces du Canada. Les parlements des provin-
ces peuvent accorder aux compagnies incorporées le droit
d"opérer dans les provinees de lenr ressort exclusivement.

11 appert qu'it la derniére session du Parlement de Qué-
bee une honne donzaine de compagnics de trust, dassuran-
ce ot de placements ont obtenu wne charte d’incorporation
leur permettant dopérer en delors de la provinee de Qué-
bee,  Cos chartes devront Atre amendées; an cas contraire,

elles seront désavoudes.

Si quelque chose peut consoley nos législateurs d’avoir
empiété sur les droits du gouvernement fédéral, ils trou-
veront cette consolafion en apprenant que le parlement
A'Ontario a commis la méme erreur.

N'empéche que, pour des Parlements en grande majo
té composés d’avoeats, on devrait s’attendre & une connais
sance plus approfondie de I'Acte de Amérique Britan-
nique du Nord.

LES TAUX DE L'ASSURANCE CONTRE L'INCENDIE

Depuis quelques années, depuis surtout incendie du
Board of Trade, la municipalité de Montréal a beaucoup
dépensé pour améliorer ses moyens de protection contre
incendie.  Malgré le perfectionnement et 'angmentation
de Toutillage & la disposition du département du feu, les
taux d’assurance contre 'incendie ont été 4 plusieurs re-

s aurélev

réclamations, les plainies contre cette augmentation
des taux n'ont pas manqué et ont trouvé un écho au Con-
seil municipal. Les compagnies d’assurance ne s'en sont
pas émues et ont maintenu leurs taux,

Le Board of Trade a demandé i ces mémes compagnies
les motifs de cox angmentations qui pésent plus lourdement
sur le gros commerce que sur toute autre partie de la po-
pulation, et particuliérement sur les membres du Board
of Trade, dont les entrepits ef magasins sont pour la plu-
part sitnés dans ce qu'on est convenn d’appeler le “quar-
tier congestionné.™  On n'ignore pas que ce quartier paie
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Tout Va auxr Blouses Dans
~Motre Etablissement . .

» il
) TRADEMARK
AP TUND

cest-a-dire dans la manufacture des BLOUSES de
haute classe de la MARQUE SHIELD et des
costumes a chemisette, les leaders sur le marché

.mjnurd’l.ui.

Le meilleur matériel, les meilleurs styles, la
meilleure main d'ceuvre, tout entre dans nos mar-
chandises, et cela signifie satisfaction pour nous

et pour vous, <i vous les tenez.

Nos voy.ageurs ont maintenant une ligne
compleéte d'Lichantillons pour le Printemps ainsi

que pour le commerce de Noel et de 'Hiver.

The New York Silk Waist MT0. G0.

40, rue St-Antoine, MONTREAL
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aujourd’hui des taux d'assurance beaucoup plus élevés que

partout ailleurs.
Le Board of Tr

compagnies d'assuranc

de s'est bientdt rendn compte que les

ne baisseraient pas leurs taux tant

que d'autres mesures de protection ne seraient pas prises
par la ville; les compagnigs ont indiqué ces mesures et le
Board of Trade comprenant que les compagnies resteraient
intraitables tant que cos mesures ne seraient pas mises 3
effet, en a recommandé Padoption et exéeution an Con-
seil de Ville.

On a prétendu, que le Board of Trade était de conni-
venee avee les compagnies d'assurance, pour faire échouer
les demandes formulées par le Conseil municipal anx com-
pagnies d'assurance d'abaisser leurs taux en présence des
améliorations déji apportées au service contre Uincendie,

Mais les membres du Board of Trade sur lesquels pe-
sent lourdement, plus lourdement que sur n’importe qui
les taux actuels d'assurance n'ont pas pris sans motif le
parti de recommander quion se rende aunx exigences des
compagnies ('assurance.

Celles-ci leur ont dit, en effet: “Nous perdons de l'ar-
gent: les moyens de protection contre I'incendie ne sont
pas suffisants pour éviter des cuflagrations toujours pos-
#ibles en I'état actuel. Nous prenons la situation telle

qu'elle existe et dont nous ne sommes pas  responsables.

Prenez des mesures de protection  plus  efficaces et nous
abaisserons nos taux.  Si vous trouvez nos taux trop éle-
vés, faites appel a la concurrence.  Vous prétendez que les
compagnies canadiennes sont combindes, adressez-vous A
des compagnies américaines ; assurez-vous ot vous le vou-
drez, pour nous, nous maintenons nos tanx tant que les
conditions n'auront pas changé.

Les compagnies Glant intraitables, il fallait se tournet
Fun mutre edté, cest-a-dire chercher dans Pamélioration

du service les moyens de faire diminuer les taux, (Cest ce
qua fait le Board of Trade en sadressant au Conseil mu-
nicipal.

Le Conseil municipal ne se trompe
I'vade, il a lni-méme enta-
mé la conservation a différentes reprises avec les compa-

s sur la portée des

recommandations du Board of

gnies dassurance e, pas plus que le Board of Trade, il n’a
pu lear arracher aucune concession, ni les faire démordre
de leur demande d'une amélioration dans le service du dé-
partement du feu.

Le tort des compagnies dassurance est de ne pas vou-
loir s'engager relativement au tarif qu'elles appligueront
quand toutes les améliorations ou partie des améliorations
quelles réclament anront été faites,

Actuellement le Conseil municipal menace de poursui-

vre les compagnies d'assurance en vertu de Particle 520
du Code Criminel qui interdit les combines. Ce n'est pas
cette menace qui ressemble plutdt & une tracasserie qui fera
réduire les taux de assurance.

The John Macdonald Co. Ltd.

On annonce que la maison John Macdonald & Co, de Toron
to, vient d'obtenir son incorporation sous une nouvelle char-
te avec un capital de $1,000,000 sous le nom de “The John
Macdonald Company Limited” et qu'elle continuera le com-
merce en gros de marchandises séches que faisait I'ancienne
compagnie

Les Directeurs de la nouvelle compagnie sont: MM, John
Macdonad, James Fraser Macdonald, Duncan M. Macdonal,
Mme Annie E. Macdonald et M. James Glainville

ASSOCIATION DES MARCHANDS DE MARCHANDISES
SECHES EN GROS

Cette association a tenu son assemblée annuelle le 13
décembre courant.

Aprés Vexpédition des affaires de routine il a été proce.
dé i Pélection des officiers pour 'annde 1906
M. Wm. Agnew a été élu président ; M. R. A. Brock, viee-
président ; M. Robt, Henderson, trésorier; MM, Thos.
Brophy, G. R. Martin, R. W. MacDougall et R. Smyth,
directenrs,

M. Geo. L. Cains a été choisi & I'unanimité comme dé-
légué de I'Association aupres du Board of Trade.

COMMENT UN VENDEUR A MANQUE UNE VENTE

Il w'avait pas une apparence propre.

Il manquait de dignité dans son maintien,

11 n'avait pas de tact pour se présenter.

Il arrivait en refard aux rendez-vous.

Il était infatué de lui-méme et arrogant.

Il ne croyait pas i ce qu'il disait.

1l dégofitait par une flatterie grossitre les personnes
avec qui il éait en pourparlers.

Il ne connaissait pas les qualités de ses marchandis

Il offensait les gens par une familiarité intempestive,

Il dénigrait les marchandises de son concurrent.

11 tournait en ridicule les idées et les méthodes des com-
mecgants & qui il parlait.

11 w’étudiait pas au préalable le cas du elient qu'il vou-
lait faire,

I avait recours au “bluff” au lieu de sappuyer sur des
arguments solides, basés sur des faits,

Il se perdait dans une foule de détails, sans pouvoir ne
s'en tenir qulanx choses essentiellos,

La nuit préeédente, il éail sorti avee des camarados,
et les effets de cette soirée Gaient apparents,

11 parlait trop, sans donner au commercant Poceasion
(expliquer ses idées ot sa position.

1l ne pouvait répondre d’une maniire intelligente, con-
cise et convaincante aux questions ef aux objections,

I avait essayé de conclure affaire, avant d’avoir ame-
né le futur client au point voulu pour cela,

Il a perdu son sang-froid, pare: e le commercant n’a-
vait nullement Pair de vouloir ¢ ccr, oubliant qu'on ga-
ane les batailles par de violentes attaques vers la fin.

Il ne connaissait pas son affaire quand il a commencé
Pattaque: il n'a pas parlé avee concigion en véritable
hommes d'affaires; il ne s'est pas décidé a tenir son bout
Jusqu’d Ja fin et n'a pas terminé affaire avant de partir.
(“System™).,

L'EFFET MORAL D'UNE ENQUETE

Le président de Penquite sur los compagnies dassurance
dans 'Etat de New-York, le sénateur Armstrong, a décla-
ré dang une des derniéres réunions du comité, que “Ieffet
mora! de la présente enquéte constitue au moing la moi-
tié de son importance of il a déja

L'effet moral est en effet vi
‘o personnes de Passurance,

On voit bien les mauvais résultats de Penguéte ; mais,
Jusquia présent. il faut encore se demander si elle en aura
@heureny et, dans Paffirmative, si le bien qui en proviens

Oté assurd,”
les il détonrne nombis
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OFFRE SPECIALE
EN FOURRURES

POUR CLORE LA SAISON 1905

Tours de con Vison du Texas . £1.00 A $9.00
Tours de cou Lapin noir, 20,65 A $1.15
Tours de cou Lapin brun $0.00 A4 $1.50

Les prix ¢i haut sont 20 / en bas du prix régulier.

Nous avons aussi qaantités de Jobs dans les Capots pour hommes,

Manteaux pour dames, Casques et Manchons.

Nous porterons notre meilleure attention & tout artic le
spécial que vous pourrez ordonner pour cadeau de
Ncél et du Jour de I'an

J. ARTHUR PAQUET, Québec

Succursales :

Montreal, Toronto, Ottawa, Winnipeg, St-Jean, N. B.

ETIQUETTE BISHOP

Est la protection de tout marchand et de tout
achcteur de Robes de Fourrure et de Man
teaux de Fourrure,

es Robes et Manteaux
e Fourrure BISHOP

Sont éprouvés et on peut 8’y fier.  Vendez des
marchandises portant une marqne — des mar

chandises de gqualité reconnue Cherchez I'Eti

qrette Bishop, Si vous ne la trouvez pas, ne
prenez pas les marchandises.

IDONNEZ UN ORDRE A VOTRE MARCHAND DE CROS.

The J. H. Bishop Co’y,

SANDWICH, Ont.

Wyandotte, Mich. 8¢ 4 Broadway, New-York. Tientsin, Chine
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dra sera i la hauteur du mal gqu'elle aura produit et des
dépenses qu'elle aura occasionnées.

les Compagnies qui ont été mises sur la sellette sont
toutes en mesure de payer leurs obligations envers les as-
surés au fur et & mesure q’elles se produiront, c'est-d-dire
i maturité, Ces Compagnies ont un surplus considérable
en dehors de la réserve légale qu'elles doivent constituer
pour la garantie de leurs assurés. Elles feront done hon-
neur i leurs engagements et les assurés n’ont rien & crain-
dre pour 'avenir.

Nous I'avons déja dit méme et nous eroyons devoir le
répéter. Plusieurs de nos abonnés nous ont éerit pour
nous demander §'ils devaient continuer & payer leurs pri-
mes, si leurs polices d’assurance. couraient quelque ris-
que, ete.

Dans toutes ccs demandes il s'agissait de 'une ou de
autre des compagnies dont les opérations ont été exami-
nées par la commission d'enquéte,

Ceux-la sont sages qui se reasfignent avant d’agir; mai
nombreux ont pu étre ceux qui n'ayant lu qu'une partie
des témoignages, ont pris le parti d’abandonner le paie-
ment de leurs primes, laissant ainsi sans protection ceux
qu'auparavant ils avaient pris le souci de prémunir contre
les effets de leur disparition.

Voila le mauvaig ¢oté d’une enquéte menée i grand
bruit. Malgré les rumeurs d'une enquéte semblable a te-
nir au Canuda, nous espérons encore que le gouvernement
gaura trouver d’autres moyens de s'assurer de la solvabi-
lité et de la bonne administration des compagnies d’assu-
rance qui opérent an Canada.

11 ne faut pas détruire mais encourager le principe et
les actes de prévoyance.

POURQUOI UN COMMERCANT N'A PAS REUSSI

Il n’a pas su faire de la publicité.
Il ne s'est pas tenu & la hauteur du progrés.

11 a essayé de tout faire par lui-méme.
11 a essayé de faire des économies sur le salaire dos em-
oyés.

Un ne pouvait se fier 4 sa parole.

Il considérait la méthode comme une chose absolument
inutile,

I1 a entravé les progrés de sa maison par des économies
de houts de chandelle.

Il n’a pas eu Phabileté de faire
plient i sa place,

Il w’a pas pensé qu'il valait la peine de s'occuper des
petites choses,

Il a ruiné sa capacité pour les choses importantes en
s'enfoncant personnellement dans les détails,

11 n’a jamais appris que c’est une politique libérale qui
améne la réussite en affaires.

Ses premiers suceés 'ont rendu trop confiant, et il g'en
ost enorgueilli.

Ses marchandises n’étaient pas exactement ce qu’il fal-
lait, et étaient toujours arriérées,

Tl pensait qu’il pouvait économiser I'argent que ses ri-
vaux dépensaient en publicité,

11 pensait qu’il était ridicule de payer aux acheteurs des
salaires aussi élevés que ceux que payaient ses concurrents;
mais ceux-ci lui ont pris sa clientéle.

Tl n’appréciait pas la valeur d’un acheteur de hon gofit

que d'antres se multi-

p_—
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et oroyait que ce qu'il épargnait sur son salaire éfait un
gain clair,

11 dépréciait toujours son Avee lui, les
temps étaient durs et Pargent rare; les affaires allaient
cahin-caha.

("était un pessimiste, qui communiquait pensées
contagieuses A ses employés, rendant déprimante Vatmos-
phére de son établissement.

1l plagait & la téte de départements ou i des postes de
responsabilité des hommes qui manquaient d’initiative on
des qualités nécessaires pour exercer un commandement.

11 pouvait faire des plans, mais ne pouvait les faire exé-
cuter; il ne connaissait pas assez bien la nature humaine
pour s'entourer de licutenants capables,

Il ne pensait pas qu'il valait la peine de comparer ses
affaires a celle o ses compétiteurs plus prospéres, ou
d’étudier leurs

11 n'acheta
achetait le
dans son
(Sucees

comimerce.

S8

thodes.
s en vue des besoins de ses clients; il
chandises qu'il préférait lui-méme ou qui,
levaient lui rapporter les plus gros profits.

LA VENTE DES LAISSES POUR COMPTE

1l n'est pas douteux que beaucoup d’acheteurs achétent
des marchandises sans savoir exactement i quoi elles sont
destinées. Ceci semble extraordinaire i dire, mais c'est Ia
vérité,

De tels hommes, §'ils réussissent dans leurs affaires, v
arrivent par une activité extraordinaire et en dépit des
obstacles qu’ils rencontrent.

Mais les femmes, en régle générale, achétent un objet
dans un but déterminé. Ilarticle acheté peut ne pas étre
un objet d’art, mais un article d’utilité et, sous ce rap-
port, ’homme qui peut leur donner des idées au sujet des
tissus, peut réussir & stimuler leurs vente d’une maniére
considérable,

Quand, en général, une femme entre dans un magasin
de meubles, dit un de nos confréres, son esprit est vague-
ment ouvert i des suggestions concernant les rideaux, les
dessus de meubles, les garnitures de lits, les dessus de
tables; ses idées ne sont pas concentrées sur un quelconque
des accessoires de peu d'importance, et le gérant du dé-
partement dirige rarement ses idées vers de tels articles.
Allez dans une douzaine de magasins & rayons, et vous
trouverez, qu’a un moment quelconque du mois, des laissés
pour compte, des coupons sont empilés sur un comptoir
ot que P'on considére comme bien suffisant d’attirer l'at-
tention des acheteurs sur cette collection par une pancarte
sur laquelle sont Gerits les mots: “Laissés pour compte,
tout & 5S¢ la verge.” Eh bien! si ces laissés pour compte
étaient assortis suivant les usages auxquels ils sont desti-
nés, on pourrait en obtenir de meilleurs prix et on les ven-
drait plus rapidement. On doit donner quelques idées au
sujet de leur valeur utilitaire.

Les manufacturiers qui complétent une ligne darticles
donnent un résultat qui parle pour lui-méme; mais une
simple masse de laissés pour compte dit trés peu i la fem-
me dont Pesprit n'est pas pratique, ni technique. Dans

chague maigon, il y a des ameublements incomplets; il y
a des coussins qui ont hesoin d’une couverture, il y a des
meubles qui ont besoin de petits dessus pour protéger le
boig contre les égratignures que peuvent lui faire les ob-
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«Etoffes a IRobes”

NOTRE LIGNE EST UNIQUE, pas Jdu tout semblable & l'assortiment or-

Jinaire d'lichantillons d'Ltoffes & Robes; pas un Seul prix augmente, a

cause de la récente avance sur la maticre premiére.

Donnez-nous vos ordres de bonne heure. Les manufacturiers n'accepteront pas

d'ordres de répétition aux anciens prix.

KYLE, CHEESBROUGH & CO.

MONTREAL.

INVENTAIRE — OCCASIONS

Nous faisons en ce moment notre inventaire annuel et nous avons décidé de sacrifier
plusieurs lignes de notre stock.

Nos clients auront, par suite de cette décision, une excellente occasion d’acheter 2 des
prix excessivement bas dJes lots de marchandises d'une vente facile qui leur laisseront
de trés beaux profits, tout en attirant la clientéle.

COMMERCE DES FETES

Nous attirons encore l'attention des marchands sur nos différentes lignes pour le
Commerce des Fétes et notamment sur les Foulards et Mouchoirs en Soie, en grande
variété et A des prix véritablement bas.

ARTICLES POUR CADEAUX

Nous avons également, parmi nos Articles pour Cadeaux, un superbe assortiment de
Bronzes convenables pour cadeaux. Ils comprennent une variété de sujets variant de
$1.00 & $30.00 pitce. Nous les vendons 2 sacrifice, tous doivent étre vendus avant les fétes.

A. O. MoriN & CIE, - B ONTREAL. "
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jets de bric i brac; il y a des chaises qui ont besoin de
nouveaux sieges, des cheminées d'un mauvais aspect a cou-
vrir, des abat-jour qui ont besoin d'une nouvelle dentelle ;
mais il 0’y a que les personnes i qui on rappelle ces choses
/ teg, telles
nous suggérons rappelleront cela aux acheteurs ot aide-
elles attireront

(qui g'en occupent. pancs celles que

que

ront & vendre un stock; non seulement
"attention ei éveilleront Uintérdt <ur la catégorie des ob-
jels mentionnés, mais elles conduiront i des achats plus
importants, car les laissés pour compte ne sont pas suffi

sants pour fournir a tous les hesoins.

DECES DE M. E. E. PERRAULT.

M. E.
les Townships de 1'Est, de
rue Notre-Dame, Montréal, a
voyageurs de commerce
de M. Per-

¢ vendredi 17 novembre, a éé apprise avee tristesse

La mort de , estimé représentant,
pour la ville ot
Hirshson & Co.,

commerce ('un des plug anciens

la maison L.
privé le
du Canada. La nouvelle de la mort  subite
rault, |
par ses nombreux amis

Un grand nombre des amis qu'il avait dans le commerce
et dans le monde ont assisté au service funéhre qui a en
lieu e lundi suivant, i sa résidence de la rue Bourdeau a
Montréal,

M. Perrault avait soixante-quatre ans et était extréme-
1nent
théorie Osler

robuste: il prouvait brillamment la fausseté de la
I a voyagé pendant plus de quarante ans, ce qui le met
au rang d'un des plus anciens voyageurs de commerce du
pavs.  Au cours de sa carriére, il a représenté bheancoup
danciennes maisons familiéres et bien connues qui se sont
retirées des affaires depuis longtemps ;
était la firme Sterling & MeCaw,
de Montréal. Plus tard, M. Perrault a représenté, entre
antres, la maison Wyld-Darling Co., de Toronto. 11 était
dans la maison L. Hirshson & Co. depuis un an et demi.

parmi ces malsons

maison de nouveautés

Personnellement, ¢’était un homme d’'un caractére a,
ahle I'estimaient, (
enthousiaste de 1"Association des Voya-
gors de Commerce du Dominion.

tous ceux qui le connaissaient

fait membr

-1

P. Garneau, Fils & Cie, Québec.

Les wanufacturiers canadiens sont & faire leurs premidres
livralsors sur les contrats du printemps. Bn conséquence,
grande activité dans les déartements de Tissus de Coton et
de Laine, qui sont encombrés de caisses et de ballots con-
tenant les nouveautés de la saison. Le volume de ventes
dans les cotons de fantaisie a augmenté dans une propor-
@on su prenante, mais facile a4 expliquer par le progrés
fnorme fait dans cette branche de I'industrie. L'élégance des
nouveaux dessins est admirable et le fini perfectionné de 'ar-
ticle de coton est maintenant réellement merveilleux, Dans
‘a collection d’échantillons de la maison P. Garneau, Fils &
Cle, nous voyons des marchandises de prix relativement bas
qui ont toute I'apparence lustrée et chatoyante de la sole

Les staistigues publiées, ces jours dernie:s, au sujet de la
dernire récolte de coton laisserait prévoir un «.dcit de deux
millions de ballots. Le résultat de ce rapport a été une
hausse considerable sur les grands marchés américains, et
le contrecoup sur motre marché s'est fait sentir par l'an-
nonce de nouvelles listes de prix par tous les fabricants.
Sous les circonstances, il est bon de noter que P. Garneau,
Fils & Cie, conseillent aux clients qui n'ont pas encore
placé leurs commandes de le faire sans retard, car I'épuise-
ment des contrats existants sera nécessairement suivi
d'une révision de prix immédiate,

NOUVEAUTES

BANQUET OFFERT PAR LE COMMERCE A M. HONORE
GERVAIS

Le banquet offert i M. Honoré Gervais, député de la di-
I’ Association des  Marchands-Dé-
Novembre a 'hotel

vision St-Jacques, par
tailleurs de Montréal, a en lieu le 29
Place Viger.

Le sucets de cette féte a été des plus marqués.  Les com
mergants de détail, beancoup de représentants des maisons
de ainsi
monde politique ont tenu a apporter i M. Gervais le té-

gros, que nombre de personnes marquantes du
moignage de leur haute estime.

M. J. 0. Gareau, président de ’Association des Mar-
chands-Détailleurs de Montréal présidait le banquet.

Parmi les nombreux convives nous avons remarqué en-
tre autres:

M. Jacques Bureau, député de Troi
Maurice; M. Godfroy Langlois, M. P. ., de Saint-Louis;
I'hon. J.-1. Tarte, M. J.-E. Léonard, M. P., de Laval; M.
J.~G. Watson, M.-D. Lorne McGibbon de Montréal, M. E.

M. Trowern, seerétaire-général de I'association des mar-

Riviéres et Saint-

chands de détail de 'Ontario

L'hon. M. Gouin, M. L.-A. Lavallée, éehevin, 1'hon.
nateur Mitchell; MM. Catelli, A-8. Laval
ton Mallet, F.-X. Saint-Charles, Arthur Paquette, Paul
L. Turgeon, Heetor Champagne, M. . P., Adelstan de
Martigny, H. Godin, Lawrence A. Wilson, H. A. Robert,
E. Lemay, échevin, Albert Laberge, J. N. Chevrier, M. J.
D. Couture, échevin, M. Noé Leclaire, échevin, M. J, Z.
Resther, M. J. E. Deslauriers, M, Jules Lemaitre, de la
maison Hodg M. L. G. de Tonnancour,
le maire Guay, de Saint-Henri; M. Donovan, M. Passing
ham, T. J. Marchand, Er. Paquet, 1. Beaudet, Ab. Dupé-
ré, A, Marcotte, 1. Reinhardt, E. Massé, . Martineau, J.
Demers, Aleide Geoffrion, Aleide Beauvais, Arthur Pré-
vost, J.-D. Ledue, Z. H. Malo, J.-C.
Noél, W, Bessette, N. Lapointe, Joseph Contant, Placide
Daoust, Narcisse Dupuis, B. Mercier, A. Bazin, G. Marso
inig, J. B. Lapointe, A. Dépocas, J. E. Peltier, Achille St-
Mars, Ferdinand Drounin, Raoul Brousseau, J. B. M. Bar-
the, Arthur Cherrier, Francois Pelletier, Charles Landou,
Emile Marquette, V. Lamarche, Art. Lamarche Morisson,
. Latulippe, T Vadeboncoeur, J. E. W. Lecours, Alf.
Hodge, Arthur Christin, A. (. Gour, Albh, Hudon, Ars.
Lamy, 0. Lemire, A. Beaudry, Ludger Gravel, Alp. Ra-
cine, N. Lapointe, échevin: le colonel F. 8. Ma p, L J
Ethier, G. Marsolaig, Joseph Contant, L. E. Geoffrion, P.
Daoust, J. Lamourcux, Labelle, Joseph Clément, A. B.
Caswell, W, . Seyler, H. . Nightingale, 1. 0. Wootten,

on and Summer ;

Pinsonnault, Jean

Jos, vier, Vital Rahy, Henry Schwartz, L. Bédard,
Edonard  Charlier, Henri Julien,  Montarville B, de la
Bruére, Fug Desjarding, Armand Giroux, 0. 8. Per-

rault, J. E. W. Lecours, E. I’. Olivier,
Aprés la santé du Roi, le président M. J. 0. Gareau, pro-
posa celle de M. Gervais,

Dans des termes heurenx il rap-

pelle les grands services rendus par le député de §
et il fait un
question des timbres de commeree & Pabolition desquels
M. Gervais

M. Ger
reproduisons en entier, ce discours intéressant le commeres
an plus haut point.

Les autres oratenrs ont été:

-

ques an commerce en général résumé de la

v contribué si largement.

is répond par un magistral discours que nous

MM. I'hon. Mitchell, 1'hon,
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DEPARTEMENT E.

TAPIS, PRELARTS

Fourmtures pour 1a N} AISON

TAPIS

Tapestry, Bruxelles, Axminsters, Tapis de Laine, Velours et Jute.
A la verge.

SQUARES

Axminster, Bruxelles, Tapestry de Laine.

Tapis Francais de Haute Laine

Assortiment de Squares
Dans Tous les Prix et Toutes les Couleurs.

RIDEAUX

De Dentelles et Bruxelles, Mousseline, etc, Blancs et de Couleurs.

TAPIS DE TABLE
Damas, Chenille, Bagdad, S8imonne et Soie.

Spécialiié de Couvrepieds Satin

Blancs et de couleurs, Honeycomb, etc.

Gholx Gonsidérable. Excellentes Valeurs pour 16S Prix.

I —— T ——TE

A. RACINE & CIE, " ux‘axos""

340 & 342 Rue St-Paul, Montreal.
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Lsraél Tarte, MM, Jacques Bureau, M, P.;
glois, M. P. P.; I’hon. Lomer Gouin, ete., etc
De Paven de tous, le suceés de ce banquet n’aurait pu

Godfroy Lan-

l’organisation confiée aun secrétaire de
'"Association des Marchands-Détailleurs de Montréal, M
J. AL Beaudry, a éé parfaite

étre plus grand.

Discours de M. Honoré Gervais, M. P,
Monsieur le Président,
Messicurs,

8%l m’était permis de recourir & une pratique ancienne,
je marquerais certainement d'une pierre blanche la féte
v le pas
ite de 'amitié, et partant, ce se

de ce soir. e d'un événement

Ce serait sig
ma vie, d'une
rait bien garder un souvenir qu'il fait plaisir de se rappe-
le toujours,

Mais loin de moi la pensée que cette réunion ait pour

heureux

objet ma trés simple individualité, pour motif, le désir de
reconnaitre mes efforts au sujet de la loi de I'abolition
des timbres de commeree ; pour cause, enfin, la récompense
des services que je me suis efforeé de vous rendre.

Aprés tout pouvais-je faire autre chose que ce que jai

fait? Tout député, comme tout citoyen, doit chercher a

briser les entraves existantes, ou celles que l'on essaie d
tablir contre l'exercice de la liberté du plus grand nomhrs,
¢'est-i-dire contre le honheur du plus grand nombre.

N'était-il pas naturel que je fisse la lutte en faveur do
I'abolition, de la prohibition et de la condamnation de tou-
te ingérence, de immixtion de qui que ce soit dans les
affaires de ses voising, de I'intervention de prétendus in
termédiaires, trafiquants de timbres, dans les affaives des
marchands du Canada?

Il y avait 1a, par les marchands de timbres, violation de
la liberté naturelle de faire commerce; il devait done y
liberté de

avoir, 1, lutte en faveur du maintien de cette
la part de tout député soucienx des intéréts des marchands
du Canada,

Je n'ai done fait que mon strict devoir en travaillant &
obtenir un amendement au code criminel pour prohiber
Pexploitation coupable de la erédulité des masses. Qui
peut g'empécher de condamner ’émission de papier-mon-
naie, par
garanties ordinaires exigées de ceux qui veulent faire telle
émission on manipuler 'épargne du peuple?

D'ailleurs, permettez-moi de vous dire que vous devez
Padoption de la loi des timbres a Vesprit de justice do
'homme d’Etat incomparable qui dirige les affaires du
Canada, Sir Wilfrid Laurier, Pour lui, n'oubliez pas d’a-
voir, ce soir, un souvenir ému. Parlez bien de lui. T1 est
le meilleur, le plus fort, le plus gincére ami des marchands.

des gens irresponsables, n’offrant aucune des

Rappelez-vous aussi que plusicurs députés et journalistes
d"Ontario ef de Québee ont travaillé  ferme  pour voire
cause,

Je vous dis tontes

choses, Messicurs, ponr vous prou-
ver que je sens que cette démongtration a pour agent une
idée d’intérdt public; que cette féle n'est pas tant une
marque d’estime & mon égard que le symhole du triomphe
du travail constant sur le suecés par Vexpédient; jlai dit
le symbole de la victoire du commerce honnéte sur ces ex-
ploiteurs ¢hontés.

Seuls, les intéréts qui touchent les collectivités semblent
provoquer les mouvements d’enthousiasme, comme ceux
dont je suig témoin,

% Tou MEorn

Seules, les questions qui se rattachent i la vie de toute
une classe de la société semblent amener des manifesta-
tions pareilles,

Seule, 'aurore de jours nouveaux peut luire sur de sem
hlables explosions de sympathie publique.

Messieurs, Ja féte de ce soir célébre bien la victoire que
Mais

luissez-moi vous dire qu’elle marque aussi le début de la

nous avons remportée pendant la derniére session.

lutte des marchands du Canada pour le progrés commer-
7z, Mes-

sieurs, par des ententes commercialeg ef par P'éducation

cial du pays, (Test un résultat que vous obtienc
woderne des marchands,

Me permettrez-vous de vous causer quelques instants de
ces deux questions qui vous intéressent tous?

I’egprit des hommes de notre époque est hanté d’idées
inconnues jusqu'ici, charg’ de visions encore ignorées,
provoquées sang aucun doute par les conditions actuelles
du commerce mondial

Les temps od nous vivons sont des temps indéeis, incer-
tains, grisants, parce qu'ils cachent Pinconnu; qu'ils re-
célent espoir, la fortune ou le bonheur.

Dans ces temps nouveaux les luttes commereiales bi

Les combats entre, les
de champ; la guerre entre les nations n'e

tent leur plein. ats ont changé

st plus dans les
vallées ni sur les collines, mais hien sur les marchés du

monde: leg flottes de commerce sont plus utiles que les
flottes de guerre.

Le commerce d’aujourd’hui est un commerce scienti-
fique et juridique. Te marchand daujourd’hui devrait
done étre préparé pour les luttes de la vie par un stage

plus ou moins long & I'école des hantes études commercia-

es, pour lui permettre ensuite

Pappeler i son secours les
enseignements de la physique, de la chimie et du droit.

Le commercant moderne, ef surtout le marchand de de-
main, sera le produit de P'éeole des hautes études commer-
ciales, de Iécole technique, de I'éeole de droit. 11 doit &tre
en état de faire connaitre sa personnalité partout, en ces
temps nouveaux pleins de synthises, d’analyses, de eritis
ques, de disputes.

Le marchand d’aujourd’hw celui de demain,
doit étre en état de participer & ce besoin de notre temps,
de remettre en question tout ce qui a été décidé depuis des

surtout

siteles,
N'est-ce pas la tendance d’aujourd’hui de
critique sév

aire subir une

re aux notions historiques, scientifiques, juri-
diques, les mieux démontrées, on du moins, les plus abso-
lument acceptées?

Pourquoi toutes ces tentatives de reconstitution sociale?
Pour P'excellente raison que les sociétés d’aujourd’hui ne
semblent plus devoir fournir & leurs membres tous les
hiens nécessaires & leur existence, et a lenr bonheur.

Les marchands des différentes nations ne semblent pas
tant faire la lutte entre eux pour lear propre compte que
pour celui de lear pays.

(Cest s vrai, que les Etats d’aujourd’hui tendent d se
convertir en d'immenses comptoirs de commerce.

L'époque actuelle, surtout celle de demain, ne verra plus,
comme dang les temps anciens, un seul Etat, j’ai nommé
Tyr, Carthage, Rome, Génes et Venise, dirigeant les des-
tinées du commerce mondial; mais notre époque, et sur-
tout celle de demain, assistera & une direction co-opéra-
trice du commerce de la part de cing on de dix
Ftats ginon_davantage.

méme

L P TEG T R RTT R I T
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TENEZ-VOUS

Kingcot?

Tout marchand du Canada devrait avoir en stock les lignes
Kingcot de Cotonnades. Elles ont la qualité qui satisfait vos

clients et les raméne.

Kingcot représente les meilleures cotonnades, depuis les toiles

durables A auvents jusqu'aux ginghams délicats.

Les lignes Kingcot comprennent:

Ginghams Shirtings

Etoffes 2 Robes Oxfords

Saxonys Galateas
Ginghams pour Tabliers Denims
Flannelettes Coutils & Matelas
Domets Cotonnades

Toiles & Auvents.

Les voyageurs de toutes les maisons de premier ordre peuvent
vous montrer des échantillons de toutes ces lignes.

Demandez A les voir, nous sommes sfi

Kingcot

LE ROI DES COTONS

rs qu'ils vous plairont.




14 TISSUS ET NOUVEAUTES

Clest le temps de dire que la société universelle elle-
méme projette de faire commerce pour son compte,

Je n'en chercherai pas d’autre preuve que les quatorze
ou quinze institutions internationales et les voeux (mis
par le congrés d'expanson économique mondiale,

Comme ¥ous le savez, Messicurs, en septembre 1905
les 2,500 adhérents & ce congres se réunissaient & Mons,
dans la Belgique — ce modél: I'Etat commercial — pour
trouver les meilleurs moyens de répondre aux besoins des
marchands de notre épogue.

Aprég avoir émis le voen qu'il y ait concentration des
énergies, des documents, dos méthodes de commerce des
différents pays, le congres de Mons a établi, presque sans
liseussion, un bureau international d’ethnographie, d'é-
tud ques chez les nations de 'anivers,

#% congressistes n'ont eu qu'une voix pour proclamer la
néeessité d'élever les études commerciales an rang des au-
tres études dans les universités, dans le double but de for-
mer des consuls, ou agents de commerce, nouveau type,
ainsi que de former des hommes dont le bagage géogra-
phique, encyelopédique et pratique a la fois, leur permet-
trait de se débrouiller aisément dans les circonstances im-

sociol

prévues ot varides qu'aménent les voyages. les explorations,
les installations dans les pays neufs.

La Belgique n'est pas seule & donner aux marchands du
monde le conseil de travailler i la concentration des éner-
gies, des documents et des méthodes de commerce.

I’Allemagne, comme tout le monde sait, a devancé les

autres peuples dans cette voie. Non seulement 1’Allema-
gne a songé i pareille concentration, mais encore elle I'a
réalisée; c'est cette réalisation pratique, qui est en train
de placer les Allemands & la téte du commerce du monde,
qui doit fatalement entrainer les marchands des autres
pays i la concentration de leurs efforts pour la lutte com-
mune,

Les marchands allemands, plus que tous les autres, se
sont rappelé que pour le commergant les sept années gras-
%8 ne sont pas toujours suivies de sept années maigres,
mais que les années maigres l'emportent souvent sur les
années grasses

(Mest sur cette constatation que les marchands d’Alle-
magne, dang le but d’arriver & diminuer aufant que pos-
gible les années maigres, ont é¢tabli entre eux ces nombreux
cartels on ententes qu'il serait malheureux, trés inexact,
de confondre avee les TRUSTS, leg combines on les fusions
de compagnies,

Les ententes  commerciales  allemandes  sont de trois
sorfes,

Elles ont toutes eu pour inspirateurs les cartels du dix-
huititme siecle, de méme que les ententes commerciales
des temps anciens,

Mais jamais, avant la fin du dix-nenviéme siéele, les en-
tentes commerciales wont pris Vimportance quelles ont
conquise en Allemagne,

1 y a dabord, en Allemagne, le cartel d’honneur, an-
trement dit le “VEREIN,” dans lequel les participants
fixent un minimum de prix de vente qu'ils ne doivent pas,
sur I'honneur, abaisser davantage.

Au VEREIN peut suceéder le “KONVENTION,” on
Ientente par éerit entre les produeteurs, par exemple, de
ne pas accepter de commandes au-dessous d’un certain

prix fixé par la majorité des gous peine de confis-

cation d'ua chéque accepté ef déposé d’avance entre les
maing d'une personne de confiance,

Plus tard, le SINDIKATE arrive pour établir les compe
toirs de vente des producteurs,

L'objet d¢ ces différentes ententes entre les producteurs
est assurer le rendement aussi constant que possible pour
les alliés, en limitant la production & Vintérieur du pays,
ot en assurant, @ I'étranger, un débouché a la surproduc-
ton, au moyen d'une prime d’exportation, :

A ¢ité des ententes de producteurs, il y a les mémes en-
tentes de négociants qui ont besoin de convenir de ne pas
vendre i de plus bas prix que celui fixé par un tarif adopté
par eux,

Il y a enfin, les ententes des consommateurs qui ont in-
Lrét @ lutter contre les hauts prix, ou prix de monopole.
fixés par les producteurs ot les marchands, Les consom-
mateurs s'entendent done pour acheter le moins de mar-
chandises du plus haut prix.

Les consommateurs ont méme besoin de faire payer, as-
souveat, une sorte de prime d’exportation, aux dépens
des consommateurs en faveur des producteurs, dans Iin-
térét du maintien des usines et des ouvriers, Lilre en-
suite anx autres pays de combattre I'iuvasion de la surpro-
duction des produits allemands par un systéme de contre-
prime, comme cela a été fait an Canada.

11 est assez curicux de noter, ot cest 1a Putilité des ve-
marques que je crois devoir faire i ce sujet, combien les
marchandg allemands s'agitent, étudient et travaillent pour
constituer ce que les autres peuples sont foreés d'appeler
aujourd’hui, la prépondérance actuelle, sinon prochaine,
de I'Allemagne, dans le commerce du mon

Je suis heurenx de pouvoir citer ici une parole de Paul
Déroulide, le grand patriote francais, I'exilé d’hier, Vam-
nigtié Faujourd’hui, parole que je trouve dans un journal
de Paris:

“ L'abdication devant la puissance germanique serait
“la ruine morale et MATERIELLE de la France.

“Quand je dis MATERIELLE je pense aux conséquen-
‘ces quauraient pour notre commerce et notre industrie
“la prédominance économique de PAllemagne et, pis en-
core, I'union douaniére préconisée de Pautre cbté du
Rhin, dont le nom seul, Zolvercin, explique assez que
nous arriverions vie a ére les contribuables et les subor-
donnés de 'empire germanique. Un peuple qui fabrique
mal et vend bon marché, est un concurrent terrible ponr
un peuple qui fabrique bien et vend cher.”

«
“

Les marchands du Canada peuvent donc tirer des mé-
thodes allemandes d'excellentes lecons. pour cette
raison que je vous en cause ce soir. Il est vrai que notre
code criminel, & Particle 520, pourrait étre invoqué contre
certaines conventions semblables aux ententes commercia-
les allemandes en autant qu'elles s'appliqueraient a
treindre la produ tion et a fixer un prix de monopole. Le
gouvernement de Siv Wilfrid Laurier a oeil ouvert et ac-
tuellement, dans Ontario, on fait faire des enquétes sur
les agissoments  de certaines “combines™ de la provinee
voisine,

Mais sanf cette vestriction, fort importante, d’aillenrs,
au'apporterait notre loi eriminelle — qui pourrait étre mo-
difice, sans aucun doute — il ¥ a pour les marchands du
Canada tout un monde d’enseignements fructueux dans

Pétuds des méthodee commereiales de I'Allemagne.

- W—— —
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Je tenais & vous signaler les exemples des marchands
de la Belgique, de 'Allemagne et des autres pays.

Enfants de traditions, presque irréductibles, les mar-
chands de mon pays ont besoin de s'encourager de l'f'xom-
ple des étrangers, Je ne veux pas pourtant vous faire de
trop grands reproches.

Les marchands ¢u Canada, il faut Padniettre tout de
suite, ne sont pas rosiés trop inactifs, de leur (*(vl(‘: 1s
ont compris, depuis plusieurs années, que le travail li(:s
chambres de commerc: (tait insuffisant & leurs progrés
ot & leur défense sur les machés du monde,

(Mest ce qui explique que la plupart des commercants
des industricls, des artisans, se sont syndiqués pour la légi-
time défense de leur intérét commun, tout comme les mar-
chands de I’Allemagne.

Clest ce qui fait que, dans la plupart des villes d’Onta-
rio, de Québee, des autres provinces du Dominion, vous
avez v les marchands se former en association dans le but
de délibérer sur leur intérét commun, notamment sur la
surproduction des usines les tarifs de douanes, les tarifs
de transport, les prix minimum, le prix maximum des
trusts, ennemis nés des prolucteurs et des marchands.

L’ocuvre des marchands de Montréal, & ce propos, mé-
rite les plus grands ¢loges, Ce sont ces marchands qui ont
montré le plus de perspicacité et de tenacité dans la dé-
fense des intéréts commerciaux du Canada.  Ce sont eux,
il y a quelques années, qui faisaient adopter une loi pro-
vineiale permettant 3 la ville de Montréal de surtaxer les
magasins 4 rayons dont I'action en Allemagne et en Fran-
ce a 6é Pobjet d'une législation répressive; dont les mé-
thodes au Canada, a Toronto, & Montréal, pourraient at-
tirer également Pattention du législateur. Car, aprés tout,
ce ne sont pas les quelques magasins i rayons de Toronto
et de Montréal, qui activeront la vie commerciale du Ca-
mada. Ce sont hien plutt ees milliers et ces milliers de
magasing de détail répandus dans nos nombreuses villes,
qui payent deg millions de dollars pour loyer, pour salai-
reg, pour dépenses de toutes sortes.

I’avenir du Canada r(side, non pas dans 'aggloméra-
tion des richesses en quelques mains, mais dans leur distri-
bution entre les mains du plus grand nombre possible. Les
marchands du Canada s'entendent bien entre eux pour la
promction de leurs intéréts. Mais ont-ils bien fait tout ce
quils pouvaient faire pour I'instruction, I'éducation, I'en-
trainament du marchand de demain? A-t-on enseigné, se
prépare-t-on bien i enseigner i nos marchands, ’économic
politique et statistique, les lois, la géographie, les langues,
les sujets commerciauy, et i faive des cours sur Ihistoire
politique, Tittéraire et artistique de 'Europe et de 1'Amé-
riquer Ce son’ pourtant les connaigsances egsentielles aux
marchands du Canada ¢'ils veulent jouer le réle que la na-
ture des choses les appelle & remplir.  Ce sont pourtant;
los conmaissances qui sont couramment enseignées dans
los Geoles des hautes études commerciales de France, ’Al-
lemagne, de Belgique, Ce sont pourtant ces connaissan-
cos qui devraient dtre enseignées & Montréal, & Toronto, &
Halifax, & Saint-Jean, & Winnipeg, & Vancouver,

(’est en s'inspivant de ces idées ef de cos gentiments que
le Canada ,qui a aujourd’hui un commerce global de cing
cents millions, lequel le place an sixidme rang, comprenez-
le hien, des pays commerciaux du monde pourra aspirer,
dans vingt ans & devenir tont prég de 1a téte dos pays com-
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merciaux, avee un commerce global dépassant de beaucoup
le billion.

Le role des associations commerciales du Canada, & mon
sens, a 6té bienfaisant, fructueux dans le passé; il sera
grandiose dans Pavenir.

Los marchands du Canada, comme ceux des autres pays,
qui entendent se livrer au commerce, soront les conseillers
des parlements, (Pest en cette qualité qu'ils pourront ex-
ercer, pour le bénéfice de motre pays, leur triple action po-
litique, worale et économique.

Il appartient aux marchands du Canada de dire & ses
parlements quels sont les modifications i apporter aux lois
de commerce, de navigation, de voiturage et de douane.

11 appartient aux marchands du Canada, comme i ceux
des autres pays, de concentrer les marchandises éparpillées,
de les répandre ensuite entre ceux qui en ont besoin, (Vest
i enx & ouvrir les débouchés; c’est en cela que vous, Mes-
sieurs, vous exercerez votre action économique,

JLlespire aussi, Messieurs, que vous exercerez votre ac-
tion morale en contribuant i rapprocher le Canada des au-
Lres peuples pour que ceux qui nous ignorent aujourd’hui
deviennent nos clients de demain.

Jespére afin que vous uniformiserez les habitudes des
Canadiens; que vous établirez entre eux et les autres peu-
ples du globe une solidarité durable; que vous apprendrez
& cenx qui contractent & ne prendre que les engagements
qils peuvent tenir; puis i les remplir dans le délai fixé.

Voild, Messicurs, I'oeuvre immense qu’il vous appar-
tient de faire progresser et de mener i honne fin, dans V'in-
térét de la Patrie.

Voild ce qu'il vous faut faire en dépit de la noire pré-
diction de Claudiot Jannet, pour faire passer le Canada,
du nombre des pays de second ordre, au nombre des pays
de premier ordre,

N'avais-je pas raison de dire, en commencant ces quel-
ues remarqueg, que la féte de ce soir n’était pas tant la
commémoration d’un acte assez insignifiant dans la vie
Tun député que Vaffirmation sériense et féconde de la
mise en marche des marchands du Canada & la conquéte
de sa prépondérance sur les marchés du Monde?

P. Garneau, Fils & Cie, Québec.

Quelques lignes spéciales & moter dans la remarquable col-
lection d'Btoffes & Robes de cette malson.

P. 302807, Crépeline de laine, pour détalller A 25c. P. 352
359, Fantaisie et P. 417-425, Alpaca [valeur spéciale] pour
détalller A 30c. P. 360-363, Alpaca pointiliée et P. 888,
P. 391, Alpaca dessin fantome & 35c P, 325329, Mohair, avec
dessins, P.334-334, Alpaca grise, P. 250-264, Albatros de laine,
prix de détall, 40c. P. 364, Mohair créme A carreaux fantd.
mes prix 45c. Dans le prix populaire de 60¢ mous trou-
vons: P. 265-267 Batiste de laine. P. 279287, Flanelle Opé-
ra & fleur brodée. P, 205-301, Popline de couleur. P. 433
437, Alpaca brodée [trds jolie]l. P. 384386, Fantalsie. P.
402407, Alpaca unie, couleurs pales. P. 347-357, Grain d'or-

ge. P. 368371, Alpaca mélangée P. 268-275, Batiste laine
a, c‘:r]remx fantdmes. P. 344, Alpaca noire, 54 pouces, [spé-
clale.].

Pour détailler & 70 et T5c:

P. 397-401, Mohair uni. P. 380-383, Mohair Fantaisie, haut
ton. P. 276277, Cordé “Bedford”. P. 331-333, Mohair mé-
langé. P. 288294, Rolienne, sole et laine, et P. 33914-343,
Sicilienne A carreaux fantomes. P. 245, Alpaca noire 54
pouces, mur:é;,’lrllexltl.ﬂo. r 836-338, Mohair fantaisie a
carreaux, et P, 3 paca mnoire, 54 pos. [spéciale], prix du
détail $1.25. I

Parmi les nouveautés en Cotons, finl sole, la “Merselda”
en couleur piles, pour détailler & 25¢ est en grande demande.

La “Crystalline”, une étoffe soie et coton, 44 pouces de
large, dans toutes les melilleures couleurs, et pouvant se dé-
tailler & grand profit A 65c a reen T'aprobation du  grand
commerce de détail, .
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DERENHA, CALDEGOTT & GO

MODES

Chapeaur=Chitfon

Nos voyageurs réussissent extrémement bien avec cette ligne dont nous avons un
assortiment vaste et varié, et dont les styles nous sont exclusifs,

Nous offrons aussi un grand assortiment de

.
Parmi lesquelles se tronvent quelques valeurs excellentes en RoOSes, qui seront les

Principales Fleurs pour les Modes du Printemps.

Nous offrons une grance variété de

Braids Crinoline,
Braids d¢ [Paille ¢t Bandeaux Fantaisie,

Les numéros principaux dans les Lignes Courantes de

TRubans

tels que "
DC 1140 Taffetas 8896 )
D C 11180 ! de 3899 | Taffetas Noir

D C 100, toutes largeurs \ Couleur 3642 Mousseline Noire.

La Maison pour les Marques Standard de Rubans et Soieries.

43) RUE ST-JOSEPH, 111 RUE SPARKS,
QUEBEC. OTTAWA.

i8 Rue Ste-Helene, MONTREAL.
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PARDESSUS FRANCAIS.
Figures Nos, 547-548.

1'étoffe
Le pardessus taillé est exagéré sur la poitiine et a des

renrésentée est Overcoating fantaisie
basques coupées “ombrelle.” Ponr la stature normale les lon
gueurs du Pardessus sont 20 1-2 pouces A la taille et 46 pou
ces longueur totale. Les épaules sont coupées en largeur na
turelle & effet militaire, T.es contures de cOLé ne sont cour
bées qu'un peu sur I'omoplate. Largeur du dos dans la taille
I-4 de Ja mesure de poitrine, La gorge est assez profonde
Largeur des pattes chez lincision 11-2 pouce, longueur jus
qu'au premier bouton 9 pouces,

aun dos 158 pou

Largeur du col chez l'incision 11-2 ponce

ce. Les poches diagonales ont des pattes se portant & volon

en dedans ou en dehors. Les bords sont piqués doubles

8 pouce; les coutures sont unies. lL.es manches ont des pa
rements de 2 1-2 pouces. Les plis de cOlé sont repassés
Mesure A 'alsselle . 93

Longueur A la taille . voe 1722

pouces

EAUTES

Longueur totale 46 T
Ire mesure dépaule 13 ”
2e mesure d'épaule 18 14

Mesure d'omoplate avee “allowance 13 14 ”
Poitrine . % =
Ceinture 35 i
Hanches A . *

A
de b

joutez 3 pouces aux mesures de poitrine, de ceinture et
i pouce aux mesures a4 l'aisselle et d'omoplate,

nanches,

et un pouce aux Ire et 2e mesures A'épanle,

Tire
Da
D«
De
De
De

Aux poinis B, C, D, E et F,

z A angle droit les lignes AF ot AV
A A R, 1012 pouces
B a C, 34 pouce

A A4 D, 1712 pouces
D a E, 6 pouces
A A F, 16 pouces

menez des pernendiculaires A la

ligne AF.

De
D
L e

BalJ,
J A K, 212 pouces,
t & mi-disiance entre B et J

pouces
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Greenshields Limited

GREENSHIELDS WESTERN LIMITED GREENSHIELDS & CO. LIMTED

WINNIPEG, MAN, MONTREAL— VANCOUVER

MARQUE SHIELD

Nos Vétements signifient succes pour
notre département des confections.

Vous étes vous préparé a votre vente
de Janvier ? Si non, pourquoi pas ?

Vous devez intéresser les Dames; une
vente de Blanc est ce qu’'il faut, et notre
ligne de Blanc signifie une vente a succes.

Toute autre Ligne dans ce Département
\J est compléte pour le Printemps.

NN
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De L a M, 312 pouces

Au point M, abaissez la perpendiculaire & BM.

Appliguez la mesure d'omoplate, plus 3-4 pouces de B en M
14 pouces, et élevez la perpendiculaire M-24.

De M &4 N, 114 pouce.

O tst & midistance entre B et M

De O & P, 112 pouce

En P, dlevez la perpendiculaire & BP.

De B & G, 1-4 de la mesure de poitiine 89

En G, menez la perpendiculaire GR

De R & 8, 1-2 pouce.

Da § &4 T, 34 pouce

De D a H, 12 pouce.

Tirez la ligne BH, et abaissez la perpendiculaire HI

De H a 28, 212 pouces.

-

De H & Y, 14 de la poitrine,

De Y, menez la perpendiculaire VZ,

De Z & 2, 312 pouces,

De AA YV, 18 de 42, mesure de poitrine, plus 3-4 pouce

De V &4 W, 58 pouce

De R A X, 212 pouces.

Formez le dos.

De 8 & 27, 1-2 de 39, mesure de poitrine, 19 1-2 pouces,

3 est & midistance entre M et K,

De 27 & 11, méme distance que de K a 3

Tirez Ja ligne 11-3-4

Appliquez la 1re mesure
et 4, 14 pouces,

Appliquez la 2e mesure d'épaule, plug 1 pouce de B a4 Q, N
et 24, 19 1-3 pouces

Tirez Ja ligne 4-24,

De 24 & 25, tracez une courbe ayant N nour centre,

De 4 & 25, 1-4 pouce de moins que de W a T,

Formez 1'épaule et I'entournure du bras,

En 4, menez la perpendiculaire 4-5-6.

De 4 4 5, 1-6 de la poitrine, méme distance de & a 26.

d'épaule, plus 1 pouce, de A 4 W, N

TISSUS ET NOUVEAUTES

De 4 & 30, 1112 de la poitrine, plus 1-2 pouce.

Tirez une ligne de 30 & 26 et formez la gorge.

De 546 de Ka 7 et de 27 4 10, 2 pouces.

Formez le bord de devant par la ligne 6-7-10-12-20; le point
20 est & 2 pouces du point 16

De 12 & 13, 412 pouces; méme distance de 10 & 9,

Appliguez la mesure de hanches, plus 3 pouces, de 14 A U et
de 13 & 15, 21 1-2 pouces

De 156 & 81, 2 pouces,

Au point 31, élevez la perpendiculaire 31-17.

Tirez la ligne 17-15-18

De 18 & 19, 3 1-2 pouces.

Formez le cot de la partie avant, tel qu'indigué.

De 2 & 19, décrivez une courbe ayant pour centre X

De 19 & 21, décrivez une courbe ayant 4 pour centre

De 20 & 21, 41-2 pouces.

Formez le bas du devant

Appliquez la mesure de ceinture de Y & H et de 9 « 17; enle-
vez la balance entre 22 et 23,

Finissez tel que représenté.

HABILLEMENT DE PROMENADE A 3 BOUTONS

Figures Nos 553564,

L'étoffe représentée est “Unfinished Worsted"” gris fonoé
pour I'habit et le pantalon et Vesting blanc pour le gllet.
Pour la stature normale les longueuns de I'habit sont 19 pou-
ces jusqu'd la tallle; longueur totale 38 pouces. Les épaules
sont coupées en largeur naturelle & effet militaire. Les coutu-
res de cOté sont bien courbées sur I'omoplate. Largeur du dos
en bas 214 pouces. La gorge a une profondeur moyenne.
Largeur des pattes & I'incision 13-8 pouce, longueur, jusqu'au
premier bouton 8 pouces. Largeur du col & I'incision 1 14 pou-
ce. Les devants, blen courbés & la ligne de la celnture, fal-
sant par cela les basques étroites en bas, ferment par 3
boutons.

Les bords sont plqués invisibles; les coutures sont unies.
Les plis sont repassés. Les manches ont des fentes ouvertes,
fermées par 3 boutons

Le gilet & col d'incision, fermé par un rang de boutons, &
une découpure de 1212 pouces et une longueur totale de
26 1-2 pouces,

Le pantalon & ampleur modérée sur les hanches et les
culsses a une largeur aux genoux de 19 a 19 1-2 pouces et aux
pleds 16 & 16 1-2 pouces.

Mesures de ce dessin:

Mesure A isselle Vs e 9 1-2 pouces.
Celnture naturelle . . . . . ., ., ., . 17 o
Ceiture pour la coupe W=t e e iy .
Longueur totale TRRCE I R SRS | v
Ire mesure d’épaule . 12 34 i
2e mesure d'épaule . . . . . ., ., ., . . 171 34 -,
Omoplate avec “allowance” . ., . ., . | 13 g
Poltrine . . Wt T R e e R w»
MR 5 v 5 e i e e e e -

Tirez & angle droit les lignes AU AR

De A & B, 912 ponces.

De B a C, 8-4 pouce.

De A A D, 17 pouces.

De A & B, 19 pouces.

De A A F, 38 pouces,

Aux points B, C, C, D, E ot F, menez les perpendiculaires
4 AE.

De B 4 H, 12 de la mesure de poitrine, 19 pouces,

De H & 1, 21-2 pouces,

Au point I, abaissez la perpendiculaire A BI,

K est & midisatnce entre B ot H,

De K A L, 812 pouces.
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Previsions Recompensees.

Les hommes 'affaires entreprenants sont toujours sur le qui-vive

Plus la concurrence est active, plus il faut exiger de la direction
d'une maison d'affaives prospere anjourdhui.

Nous avons annoncé, le mois dernier, que tous nos assortiments
types d'Etoffes & Robes seraient offerts aux anciens prix jusqu'a ce que
nous ayons dispos¢ de nos contrats actuels.
jusqu'ici nos amis nous a
Chaque semaine

types dans les
Quelques lignes

Laide généreuse que nous ont accordée
grandement récompensés d'avoir prévu leurs besoins
nous demandons par cable de grandes quantités de lignes
nuances & la mode, suivant la demande du commerce.
sont bien pros d'étre épuisées, et nous conseillons fortement a ceux de
nos amis qui ne nous ont pas donné leurs ordres pour le printemps de ne
pas tarder a le faire, s'ils veulent s'assurer 'avantage de la variété et
de la valeur.

Dans notre département des soieries, on trouvera de nombren
assortiments trés désirables i des prix bas et moyens, des valeurs spé
ciales et des modeles exclusifs. Ces articles sont dignes de votre exa-
men le plus rigoureux, et seront des ““Faiseurs d’Affaires” Ne manquez
pas de les voir et, ce qui est plus utile, de les acheter. Ce département
a 6té tres agrandi récemment, et nous pouvons parler avee la plus grande
confiance des styles, des Qualités et des Valeurs. L'ensemble des lignes
de fantaisie peut étre liveé pour le commerce de Noil. Demandez des
échantillons

> < <> > L <> > > > S>>

Articles pour les Jours de Fetes.

autés compre

Nous avons juste en mains plusieurs lignes de nouve
Sacs de cnir,

nant : Sets de Toilette, Jenx de Brosses et de Peignes,
Porte-Monnaie, Pelotes d’Epingles, ete., efc.

Collection complite de choses nécessaires en fait d'Articles de
Tablettes et de Marchandises Séches, en Stock.

Les ordres par la malle recoivent une attention spéciale et sont

exéeutés |)rum|)lvnwul,

Brophy, Cains, Limited

Marchandises Séches en Gros. MONTREAL.

PROMPTS EXPEDITEURS.
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En L, abaissez la pe
Appliquez la mesure

pendiculaire 4 BL. G est & midistance entre § et W

d'omoplate de B A 1, 13 pouces et éle Tirez la ligne K-6
vez la perpendiculaire 118 Formez le corps de cOté, réduisant de 14 pouce en T et de
O est A mi-distance enire B o L. 4 pouce & la ligne de poitrine
De O & 23, 1 1-2 pounee

M est & mi-distance entre 1, et |
Au point 23, menez Ja perpendiculaire 23 R De W a X, 1-2 de 'a ceinture.
De Ca @G, 13 de la poitrine De X 4 Z, méme distance que de 1 A M
EnG, menez la perpendiculaive GR Tirez la ligne ZMN
De R A 8, 34 pouce Applicuez la premidie mesure d'épanle de A A V ot de 17 &
DeR A O, 1112 de 1a poitrine N, 12 34 pouces
De OAaAT 114 pou App'i ,uez la 2 mesure d'épanie de B A P et de 17 a 18, 17 |
De A & U, 18 de la poitrine, plus 34 pouce 34 plus 14, 18 ponces A
De U A V, 58 pouce De 18 & 20, 46¢erivez »ne couibe ayant 17 pour centre
Tirez la ligne US De N & 20, 14 ponce moins que de V 4 8
De D a 16, 1 pouce pour chague pouce dont Formez I'épanle et l'ertonrnure du bras

I ceinture est plus petite que la poitrine Tirez la perpe:dicu’a N-14-13
Tirez Ja ligne B-16 et abaissez Ja perpendienlaire 16-F De N & 14, 16 de la poitrine
De 1924 1, 18 de la poitrin

2 pouce, on 18

plus 14 pouce. De 14 2
Abalssez la peipendicnlaire 1-21 ef formez le dos
De 2 & 3, toujours 11-4 pouce
Abaissez la perpendiculaire 34
Le point 4 est & 58

15, méme distance

Ne N & 12, 112 de la poitrine, plus 1-2 pouce
Tirez la ligne 1215 et formez la gorge.

De 14 J, 114 pouce.

pouce au-dessous de la ceinture de coupe. De X A Y et de 13 & 14, méme distance

TR, m L e SRt
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Pen-Angle parle aux Détailleurs

4 '/(1(1'( Mark

I1 y a, & tenir une bonne marchandises, une satisfaction qui se fait voir le plus dans le
tiroir-caisse.

Vous étes dans les affaires pour faire des profits et vous pouvez le mieux en faire
moyen des marchandises les meilleures. C'est pourquoi vous devriez avoir en stock une ligne

compléte de

au

Sous - Vetements

| rrétrecissables

Pen-Angle.

Ils vous donnent un profit raisonnable et raménent vos clients qui en demandent encore:

Les Sous-Vétements PEN-ANGLE attirent
faut— la sorte qui achéte aussi d'autres bonnes lignes.
nez seulement dans votre prochaine anmonce que vous tene

A votre magasin la sorte de clients qu'il

Mention z des Sous-Véte-
ments PEN-ANGLE.— Cela vous paiera.

Tous les voyageurs des maisons de premier ordre peuvent vous mo

lons des lignes PEN-ANGLE.

ntrer des échantil.

The Penman Manufacturing Co.,
de Paris, Canada.
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De Y & 25, 312 pouces.

Appliguez la mesure de ceinture de 6 & 3, de 2 &
a4 7, 17 pouces net

Formez le cOté du devant,

16, et de

De 4 & 8 décrivez une courbe ayant pour centre un point
|
‘ i
| \
|
\
1
[ \
o4
| . —
‘=
situé & 1 pouce en arridre de N
Tirez une ligne allant de 8 au coté du devant
BASQUES.
Abaissez Ja perpendiculaire 89, 9 pouces
De 9§ & 10, 112 pouce
Tirez la ligne 4-10-11,
Le point A 5-8 pouce audessous de la ceinture de coupe,
De 8 & 24, 1-4 pouce.
Formez le dessus des basques par la ligne 4-5-24,
De 4 & 11, 1-4 pouce de plus que de 1 a 21
De 24 a 22, méme distance que de 4 & 11
Tirez 1a ligne 11-22
Arrondissez les basques de 34 poyce an point 10, et finissez

tel que rep:ésenté

Greenshields Limited

Le département de la bonneteiie a été loin d'dtre négligé
le mois dernier par le grand nombre d'acheteurs, anxieux
d'avoir leur part des bonnes chances offertes avant l'inven-
taire. On peut tounjours se procurer des lignes de sous-véte-
ments pour hommes et pour femmes, pour liviaison immé
diate, Beaucoup de numéros sont épuisés, bien que les stocks
alent été trés blen assortis, e No 8 un beau corps blanc
tout laine, 4 coHtes, pour dames, avec encolure basse et lon-
gues manches, dont le prix varie de $3.00 a4 $5.25, est un nu-
méro populaire. Les prix res'ent sans changement dans la
plupart des cas. On peut toujours se procurer des bas en
worsted cachemire et en laine. Les lignes en cachemire uni,
a4 $2.25 sont une valeur splendide, et la maison offre d
marchandises en laine pour dames A $4.50; ce sont des ar
cles de choix. Ce prix s'appligue A toutes les grandeurs

Tes
marchandises en worsted & $3.25 sont de premier ordre. Les
lignes de bas en cachemire sont assurées jusqu'an ler mal

Les choix du printemps et sous-vétements et bas font bien.
La maison Greenshields conseille de placer de bonne heure

TISSUS ET NOUVEAUTES

des ordres pour les articles dont le cou-de-pied est en den-
telle, de maniére & étre certain d'une bonne livraison. Les
lign A $2.26 et $4.50 sont des valeurs splendides, Les noirs,
tans et blancs sont populaires dans l'ordre indiqué. Le bleu
marin e une couleur qui se vend bien.

On rapporte des affaires actives pour livraison immédiate
dans Je département des soieries, et les échantillons pour le
piintemps sont accueillis favorablement. Les soleries sont
plus variées q it.  Les taffetas sont de nouveau en
évidence, et il es [ficile de trouver une valeur égale au
chiffon uni. L'assortiment des soleries & 37'c ot H0c est in-
téresant pour ne pas dire plus. De bonnes valeurs sont of
fertes en satin Jumineux et en peau de soie. Les étoffes
unies en taffetas, payettes, tamalines et messalines, ont une
tendance & monter. Les soles Japonaises sont, comme d'ha-
bitude en bonne offre

Une attention particulidre a été donnée A un assorti-
supérienr de soierics de fantaisie parmi lesquelles il faut re-
marquer les “over checks” et les rayures caméléon. Ces ar-
donnent un air de nouveauté et de distinction A tout
partement de soleries. On offre des valeurs spéciales &
3The, 4be, B el 95¢. Des échantillons seront soumis,
si les voyageurs me se présentent pas aux clients en temps
voulu, lLes costumes & chemisette sont populaires de mou-
veau, et il y en a un grand assortiment en taffetas, louisines,
tamalines, et le foulard a un regain de vie, principale
ment dans le blanc et les bleus

Des échantillons d'étoffes & robes pour le printemps font
ressortir les pesanteurs batiste et taffetas dans les marchan
dises de Priestley La popularité de ce département aug-
mentera selon toute probabilité, pendant la salson prochai-
ne. Les tissus unis occupent la premiére place. Des contrats
avantageux assurent des valeurs coriectes et une livraison
prompte. On enverra, sur demande, des échantillons et des
renselgnements.

Le département des tissus lavables a enregistré une énor-

ticles

dé

me uantité d'ordres d'avance, qui confirment la correction
des cholx faits. Beaucoup de ces choix sont exclusifs & la
maison. Les tissus légers courants, tels que toiles de l'Inde,

mousselines, lawns Victoria et de Perse etc., ont fait de bel-
les affaires. Beaucoup de lignes de fantalsie imitent les effets
les plus récents en étoffes & robes et soleries. De petits
dessins élégants parsemés largement de dessins plus grands
sont en demande. lLes effets & pois et & petits points sont en
faveur. La mousseline grenadine ¢t la grenadine voile sont
deux numéros populaires,

Le département des doublures rapporte que les doublures
en taffetas et les percalines ont une faveur croissante. Les
prix ont une tendance A la hausse et les ordres donnés de
bonne heure gont & conseiller.

MM. Greenshields Limited ont de grandes lignes de home-
spuns gris et de mohairs gris qui sont appelées & une plus
grande vogue,

Les delalnes de
veau.

Dans le département des tapis et des fournitures de mai-
sons, les commandes pour le printemps sont expédiées en ce
moment et la maison garantit des livraisons promptes et sa-
tisfaisantes. Comme une hausse est prédite sur les prix de
toutes les lignes, la maison Greenshield invite les commer-
cants & donner leurs ordres aussitdot que posible.

Le département des cotonnades continue A faire de grosses
affaires, gidce & la politique adoptée par la maison pour pro-
téger ses cllents autant qu'elle le peut. Ses stocks ouverts
sont appréciées par le commerce, Pour éviter tout désappoin-
tement, les détailleurs devraient faire de bonne heure des

fantaisie deviennent populaires de nou-

contrats pour toutes les lignes de cotonnades pour le prin-
temps, dans lesquelles sont comprises les indiennes anglal-
Ses.

Les vétements confectionnés de la Marque Shield pour le
printemps, se placent en téte des autres, Les blouses en
lawn blane occupent une trés forte position et leur assorti-
ment est vaste. Le coton de couleur et les efets de fantai-
sie en blouses sont aussi en faveur. On fait de bonnes affai-
es dans les Instrés.  L'assortiment des blou de sole com-
prend une bonne collection de soies du Japon de taffetas, de
peaux de sole et de tamalines. La maison offre quelques
valeurs splendides en soteries Japonaiges., Les jupes & des-
sus de sole sont trés admirées et la maison a un asortiment
trés grand de jup de sateen de fantaisie. ILes manteaux
fwperméables présentent les idées les plus nouvelles et leur
assortiment est rehanssé par une ligne de manteaux en lus-
tré, qui me se rétrécit pas ni ne se tache. Les prix de ces
imperméables varient de $4.00 4 $12.00

De magnifiques valeurs sont offertes pour livraison au
printemps en jupes en ltoile et en piqué, genre tailleur A
détailler de $1.50 A $2.00




bleu

late
r le
sont
) en
 au

mps
nou-
nes,
rale-

font
han

ures
Les
5 de

me-
plus

nou-

mai-
0 ce
| sa-
¢ de
mer-

s8es

pro-
ers
oin-

des
prin-
glai-

r le
L en
orti-
ntai-
ffai-
pOm-
, de
ques
des-
nent
PRl X
leur
lus-
ces

. au
i a

TISSUS ET NOUVEAUTES 25

Grand Entrepot de ouveautes

TISSUS D'ETAPE ET DE FANTAISIE

—————————————

MAISON FONDEE EN 1840.

e — e —————————

Nouveaux Dessins

SPECIALITES
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Tweeds
Canadien,

Etoffes & Robesen
laine et en Soie.

Anglais et

o Ecossais

pour complets.

Drap pour Costu-
mes de Dames.

W W
Drap
imperméable
pour* Raglan.”

wow W

Satinette et
Percaline

B
pour doublure. My R,

] g, wuw
} | Drap Italien
» . et Serge

pour doublure.

wow W

P et

Chemisettes
et Lingerie.

W
Sous-Viétements
en Coton, Laine

et Soie.

oo
Gants et Bas.
"R R

s |

wow W

Mousseline

et Indiennes. Chemises et

Sweaters.

wow v

Dentelles et
Broderies.

W W
Cols et
Cravates.

TAPIS. ¢ PRELARTS. *< LINOLEUMS.

La Marque \ \ Permanence de la Teinture,
«SPHINX" g5  Excellence du Materiel,
Garantit: | \ Satisfaction du Client.

P. Garneau Fils & Cie,

QVEBEC.

Seuls AGENTS au CANADA du Fabricant
de Serges et Draps de la marque SPHINX.
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LA
MODE

LE VELOURS

Le velours habille & merveille, seulement il y faut un
choix trés attentif, dit “Le Coquet,” de Paris. Au point
de vue de la couleur nous devons mettre nos lectrices en
garde contre la séduction de certains velours clairs. Les
nuances turquoise, rose, mauve, gris perle, créme, orange
méme sont “trés flatteuses™ en pidee, selon une expression
usitée. Mais leurs tons piles n'ont pas, le soir, 'éclat, la
fraicheur des satins, de la faille, des damas. Il faut une
certaine vigueur de ton pour que le velours prenne ces
beaux et riches reflets qui se glissent dans les plis cassants
et lui donnent toute sa valeur. On obtient des effets de
clair obscur, dirons-nous, avec des teintes piles, mais elles
sont fades i la lumiére. Il en est tout autrement avec les
velours & tons vifs. Le bleu Louise, le vert pré, le violet
évéque, le rouge rubis, la nuance aubergine sont toujours
fort belles le soir.

En employant le velours il faut bien s’assurer, avant
de le couper, de son sens; ce point est important; deux
parties de velours mal assorties ne paraissent pas le méme
tissu. KEn passant légérement dessus la paume de la main
ouverte, on sent le poil se redresser ou se coucher. L’en-
droit oil le poil se couche est le pied du tissu. 11 faut done
que chaque partie du patron soit posée dans le méme sens,
sans quoi les reflets seraient tout différents,

Généralement, pour la peluche surtout, le poil doit mon-
ter; les reflets sont plus mats. Pour certains velours,
'autre sens vaut mieux.

('est & la machine que les coutures du velours sont le
plus jolies. T'étoffe doit étre réguliérement tendue avee
des épingles fines qui fixent mieux que les points de biiti;
desserrer légérement le pied de biche. Entailler fortement
les coutures et passer le fer en tenant le tissu suspendu.

Avant de repasser, pour la peluche, on ouvre les coutu-
res et on passe une aiguille & ’endroit pour faire ressortir
les poils pris dans la couture,

LES NUANCES A LA MODE
Nous avons sous les yeux la Carte des Nuances pour
I’été 1906 de I'Union des Syndicats. Les couleurs los plus
en vue, du moins celles placées en téte de la liste, sont les
teintes vert-bleu désignées soug les noms de Diaphane, Mi-
roir, Lumineux, Eclatant, Eclipse et Gouffre; ensuite,
viennent les nuances roses, ou plutét fraise écrasée, portant
les noms de Nymphe, Flore, Déesse, Téda, Olympe, Bac-
chante; on donne également quelque proéminence aux

nnances vert-mousse, héliotrope, et blen-ciel,

LES OUVERTURES DES MODES

Nous croyons savoir que les ouvertures des modes du
printemps auront lieu cette année plus tard que dans les
années précédentes; ainsi I'on parle de fixer une date dans
la premiére quinzaine de mars.

Nous avons souvent prétendu dans “Tissus et Nouveau-
tés” que les ouvertures, soit du printemps, soit de Iautom-

) et i
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ne, avaient lieu trop tot et, en cela, nous nous faisions 1'%
cho de nombreux marchands de détail ainsi que d’une par-
tie Illl commerce {I(' gros.

A notre avis I'on semble beaucoup se préoccuper de la
date i laquelle les maisons de Toronto fixent leurs ouver-
tures alors que celles-ci ne consultent pas les maisons de
Montréal. 11 y a assurément peu de marchands de détail
de notre province qui se¢ rendent a Toronto pour cet événe-
ment et, du reste, la plupart sinon toutes les grandes mai-
sons de modes de cette derniére ville, ont des succursales
Montréal. Mais nous ne croyons pas que les succursales
i Montréal des maisons de Toronto feraient leurs ouver-
tures & une date différente de celle qu'adopteraient les
maisons de Montréal.

M. Wm. Alexander, gérant de la succursale & Montréal
de MM. 8. F. McKinnon & Co. Ltd., nous dit que les af-
faires dans le commerce de la mode sont tranquilles, mais
pas plus que d’habitude a cette époque de Pannée. 11 ya
cependant des demandes pour les velours, les rubans, les
plumes et les chapeaux en beaver.

La prise des commandes pour la saison future continue
i étre des meilleures,

S & @

D’aprés MM. Chaleyer & Orkin les affaires sont tran-
quilles, 11 y a cependant encore quelques commandes
pour les velours et pour les plumes,

Les affaires pour le printemps s'annoncent trés bien:
les ordres pris jusqu'a présent eont plus importants et
plus nombreux que ceux enregistrés i pareille époque, il
yaunan. Daprés ces commandes, on s'attend i ce que
les braids de paille aient une vogue trés considérable.

. - - .

Nous apprenons que M. E. L. Denis, de Winnipeg, vient
@’étre nommé représentant de MM. Debenhams Ltd. dans
le Manitoba et les Provinces du Nord-Ouest.

. . . .

MM. Debenham, Caldecott & Co., nous disent que les
affaires sont actuellement des plus calmes; l'on regoit,
cependant, quelques commandes pour les marchandises
courantes telles que les velours, rubans et soieries,

Par contre la demande pour les articles du printemps
est des plus actives et jusqu'd présent le gros de cette de-
mande g'es

st porté sur les chiffons en pidces, ainsi que sur
les chapeaux en chiffon, les pailles-crinoline, les roses de
dimensions moyennes, de méme que les rubans taffetas

@un fini brillant.
- . - -

(Mi-dessous nous reproduisons le portrait de M. Louis
J. Decelles, le nouveau représentant de la D, McCall Co.
Ltd., de Toronto, & Montréal et dans les Cantons de I’Est.

M. Decelles est né & St-Joan d’Iberville, ot son pére,
M. Louis Decelles, de la maison Langelier et Decelles, était
nn des principaux marchands,

Aprés d’excellentes études au Colldge de St-Hyacinthe,
M. Decelles entra dans les affaires ot débuta dans le com-
merce de la confection en gros d’oi il passa dans le com-
merce des modes, successivement chez MM. Chaleyer &
Orkin et chez MM. Strachan Bros., de Toronto,

M. Decelles connait & fond la ligne des modes. 11 a réus-
#i promptement, grice & son travail, A son énergie, A sa
connaissance des affaires et & son affabilité & se faire une
clientéle de choix dans le territoire qu'il visite. Nous
sommes persuadés que Iimportante maison qu'il repré-
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Lo Sous-Vétement

Woolnap
POUR HOMMES

En outre de ses qualités qui font qu'il n'irrite pas
la peau et qu'il donne de la chaleur, est remarquable pour

sa forme, son fini et son excellence en général.

PAS DE BORDS NON FINIS. FINI PARFAIT.
FORME PARFAITE. GOUSSETS RENFORCES.

Le Double Duvet en contact avec la peau, composé EN-

T1EREMENT DE LAINE PURE, assure chaleur et confort.

Le Sous=Vetement Woolnap est l'objet d'une

attention soignée dans tous les détails, et est le résultat

dannées d'une étude attentive et d'une expérience pratique.

s . Sous-Vétements
Les Sous-Vétements Woolnap
POUR HOMMES.

Woolnap
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éts dana

sente maintenant n'aurait pu remettre ses inté
cette partie de la provinee en de meilleures mains.
MM. Debenham, Caldecott & Co de Montréal vont offrir A

leur clientdle, & I'occasion de la nouvelle année, un magnifi-
que calendrier fini de Ja fagon la plus artistique. Ce calen-

g' 9000000000000 0000

Printemps 1906

TOURS DE COU, COLLE-
RETTES ET MANTEAUX ,
en Soie, Taffetas et Peau
de Sole . . . . . .
JUPES DE ROBES FAN-
TAISIE, en Soie, en Net
et en Etoffes de Fantaisie

LES PLUS RECENTES CREATIONS DE LA MODE

Phones : Bell Est 2603, Marchands, 322,

@
©
(©]
§
@
®
©®
@
O}
o
®
©

Jos. Lamoureux

MANUFACTURIER

§.I78 Rue Montcalm = MONTREAL

drier leur sera adressé pendant la premidre semaine de Jan-
vier,

MM. F. J Fortier et J. A, Paré gqui représentent la mai-
son Debenham’'s Lid respectivement dans la Vallée de 1'0t
tawa et dans le Nord, sont de retour & Montréal ol ils pas
seront la saison des fétes. Ils reprendront leurs tournées
avec les marchandises du i'rintemps dans la premidre semal-
ne de Janvier

LA HAUSSE SUR LES COTONS

Depuis la publication de notre dernier numéro, le mar-
ché canadien des cotonnades a subi de nouvelles augmenta-
tions dues a ia hausse des cotons bruts.

Ainsi nous voyons que la Montgeal Cotton Co. a émis,
le 27 novembre, une nouvelle liste de prix augmentant plu-
sieurs lignes et le ler décembre, la Dominion Textile Co.
i son tour a annoncé une avance de prix sur les indiennes
et les cotons gris.

Nous croyons devoir conseiller i nos lecteurs de placer
immédiatement leurs commandes, 'ils ne Vont déja fait,
non seulement parce que de mouvelles avances pourraient
se produire mais également pour cette raison que, dés que
la matiére brute augmente, il est trés difficile d’obtenir
des liveaisons des manufacturiers qui n’achétent la matié-
re brute que selon leurs besoins les plus stricts.

T Gnina & Japan Sitk Go, Luta.

TORONTO, 60 Yonge St., MONTREAL, 200 St-Jacques
———— ot YOKOHAMA, Japon

IMPORTATEURS ET MARCHANDS EN GROS DE

Soies **."** Pesanteurs, Lapgeurs ot Couleups

Arrivages continuels de Nouveautés en
Marchandises Japonaises de Fantaisie.

W——VENEZ NOUS VOIR.

Andrew H. McDowell
IMPORTATEUR et COMMISSIONNAIRE

40-42, Rue St-Antoine
——— MONTREAL——
-
Fils de Soie et Fils Mercerisés, Fil de Coton sur Bobine
ete., Lainages, Tweeds, Serges, Doublures, Bonneterie

et Sous-Vétements.
-

8i vous n'étes pas wn de nos Clients, de-
mandez-nous nos pr et des éohantilions.




TISSUS BT NOUVBAUTES

LES MARCHANDS

QUI ONT UN
BON STOCK DE

Chemises, Faux-Cols,
Cravates, efc.

e TOOKE

TROUVERONT QUE LEURS JENTES oe HOEL
seaoNT FORTES er PROFITABLES

LES MARCHANDISES PORTANT LE NOM DE

TOOKE

SE VENDENT FACILEMENT ET DONNENT SATISFACTION.

TOOKE BROS., wm

MONTREAL TORONTO.
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L'INDUSTRIE COTONNIERE AU BRESIL

étude du
Bré-

Notre confréve Le
Jornal do
sl

Brésil analyse une récente

Commercio, sur U'industrie cotonniére au

Il existe actuellement au Brésil 108 fabriques de tissus

de coton comptant 715,078 broches et 23,048 métiers, Ces

établissements consomment 30,764,623 Kilos de coton
production nationale. 115 fournissent 234,373,424 métres
de tissus et emploient 37,638 ouvriers

La prospérite cotte industrie est attribuée aux tarils
protecteurs,  En 1879, le coton brut importé était taxé

50 reis par kilo: le coton en ran 150 reis; le coton car-

dé ou filé, 250, et le fil de coton de 100 4 GOO

Le tarif de 1890 a ¢éle

reig, 240 reis

vé ces droits respectivement a 100

300 reis et 200 4 1,000 reig

Or, en 1875, quatre ans avant le tarif de 1879, il n'y
avait dans le pavs que trente fabriques d ssns de coton
et de laine; en 1882, il v en avait 50. En l"'v. ceg fabri-

ques étaient au nombre de 15

Actuellement, on considére cette  industrie comme de

nouveau menacée par la concurrence éirangére sur le mar

ché intérieur, et 'on demande une nouvel
de droits protec

et les fi

pngmentation

teurs sur les t s gimilaires, les cotons

On propose de comprendre ces articles parmi ceux pour
lesquels la fraction de droits de dowane percue en or soit
porté de 25 & 50 pour cent tant que le change sera au
dessus de 13 pence

La hausse du change de 12 4 18 pence dans ces derniers

temps avait, en effet, réduit de 34 pour cent le prix des ar-

ticles similaires étrangers importés, abaissant dautant la

prime protectrice que 'agio constitue pour industrie lo
cale, en menacant 'importante industrie cotonniére L
recul du change rassure, de ce edté, les intéréts capitalis-
tes et industricls engagés

Avee le développement de Pindusty tonnicere, la eul-
fure & tonnier, jusquici limitée a quelques Etats du

Nord, commence & s répandre dans le centre et au Sud
du Brésil
“(Mest certainement, fait remarquer notre exeellent con-
re 'Eloile du Sud, une des enltures les plus indiquées

la dé

an Brésil, car unc cotonnier était déja enltivie

par les Indiens, lors ¢ onverte de la haie de Rio de
Janeiro

“Dans I'Etat de Sao Paulo, il v a déja de
tions de I'Etat de
faire

chaudes de e

grandes planta-

cotonniers et Parana a suivi cet exem-

ple. On vient de récolte de coton dans
les régions

la premiére
dernier Etat.”

LA HAUSSE SUR LES TOILES
Par suite de la hausse considérable du lin causée par I
en Russie, il y
les toiles de

manque de réeolte a une angmentation des
toutes qualités;

il est trés difficile de remplir les

plus marquée sur méme en

payant l'avance, faire

commandes par les manufacturiers européens,

»)’v.l;»‘ de

de coton a informé le

Le représentant nos principales manufactures

représentant de “Tissus et Nouveau-

tés” que, 'ost il v aun an,

1

contrairement a ce qui

-
lenrs

pagsé
w placent commandes sans la
elles comprennent qu'il est fort
peu probable que les prix baissent avant la saison du prin-

g maisons de g

moindre hésitation, car
temps.
Par suite de cet état de choses, les mouling ont plus de

commandes qu'ils ne sont en mesure d’en exéenter,

. " N
actuelle,
cotonnades, Ta

La Chine ¢ A 'heure un des principaux fac-
feurs  des demande de ce pavs va sans

on aungmentant

I"Angl

leterre qui

ainsi, Paprds les derniers rapports,
en 1004, 127,000«
1905

avait exporté en Chine

000 verges de contonnades diverses a exporté en

000,000 verges
dire

xportd

chose

1904,

La mém

des Etats-
171.000.000 ver-

des exportations

peut s

[nis qui, en ont « en Chine

$4848888888888888888888888888888888848404440

j‘ﬂﬂl mm MBS

LIMIT OF STRENGTH

BOYS AND GIRLS'HOSE

FOR FINE
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commerce.
l |

\
|
\
\

Au‘

NOTRE REPUTATION

comme maison il‘\illll un

COMPLET

assortiment dans toutes les lignes, pour chaque
saison, sera plus qu'établie, quand vous verrez
nos cing étages encombrés des

TISSUS LES PLUS CHOISIS

]II'l)\'(‘lllllIl de toutes les sources renominces,

pour le

COMMERCE DU
PRINTEMPS.

Il est de votre intérét de nous rendre visite

de bonne heure.

JOHN MACDONALD & CO.

Wellington and Front Sts,, East, TORONTO.

Leurs Bureaux et leurs Représentants dans la Province de Québec, sont

M. J. 0. TREMPE, 207 rue Saint Jacques, MONTREAL:; M. D.
Fontaine, 77 rue Church, Saint-Roch, QUEBEC; M. J. H.
CARSON, Cowansville, COWANSVILLE.
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gos, tandis qu'en 1905 ces exportations ont atteint le chif-
fre de 451,000,000 verges.
- . . .

Les filatures de lin d’Allemagne qui s'approvisionnent
sur le marché russe ont eu i subir des pertes importantes
par suite de la mauvaise qualité de la récolte en 1904, Par
contre, les tissages de jute ont traversé une période de
prospérité en raison des demandes énormes faites par la
Russie et I

et I'Ecosse

apon. On sait que ce pays est, comme I'Inde

un des principaux exportateurs
Quant a la fabrication des toiles de Silésie, étant don
née I'élévation de son prix de revient, la vente s'en fait trés
difficilement,
Le commerce des chiffons pour la fahrication du papier
et de la laine artificielle a vepris une grande activité,
. . . -

M, James Knox, chef de Pimportante manufacture de
fil & coudre W, & J. Knox, Ltd., a été tout récemment an-
nobli. Les représentants de Sir James Knox au Canada
sont MM, Frank & Bryee y

MM. E. O. Baulte & Cie nous rapportent que les affai-
res dans la ligne des merceries ont été actives pendant le
La demande pour le commerce des fé-
|

mois de décembre,
s cravates Derby

fes g'est en grande partie portee sur le
dans les nuances rouges et vertes,
. .

Hurd, les affaires dans la ganteric

| s'est pris de bonnes commandes

Diaprés M. W. B
sont |
pour le commerce des fotes,

gatisfaisantes,
Los lignes les plus en vogue
paraissent ére les gants mousquetaires, soit en chevreau

goit en Sudde dans la nuance noire.
~ .

MM, Short &

commerce des fétes ont été des plus actives.

. rapportent que les affaires pour le
Cles messienr
constatent que la demande pour les articles de fantaisie du
Japon augmente continuellement an Canada.  D’aprés les
derniéres nouvelles roenes du Japon, les prix y sont des
plus fermes,

Le représentant de la China & Japan Silk Co. T4d. nous

S R N e N . D S R R R R S T ]

VETEMENTS CHAUDS POUR  ENFANTS.

Nouw avons en mains. ponr nous en défaire a des prix de jobs,
une grande variété de marchandises utiles aussi bien que d'or.
nement, convenant au commerce de Noe',

Manteanx ' Bear Coats”, Vétements tricotés, Honnets ol
Gants ponr Enfants, Manchons en fourrare, Collets, Ktoles, eto.
ARTICLES P DAMES. —Jupes de dessons fantaisie, Colloretites
Dentelle , Chil, ine et Soie, tontes nuances, Sous-Véte
ments en Lawn et Soie, Gantsde Laine, el

SOUS-VETEMENTS D'HOMMES, Bonneterie, ete.. Mufflers

et Mouchoirs en

Ligne speciale de Toile Rlanche Damnassée pour la Table, avee
Sorviettes assorties. Toilo & essuie-maing en roulean. Dessus de
Table en Peluche, de tou!es sortes,

L. HIRSHSON & CO_, Acheteurs ot Vendeurs de Jobs.
1782, RUE NOTRE-DAME, MONTREAL,

Télépho! Bell, Main 271F; Marchands, 636.

(S S S IS S R R T i e T Sl
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informe que les aflfuires ont été des plus actives pendant
les derniers mois de cette année.

La demande pour les articles de fantaisie de fabrication
Japonaise augmente au Canada de la fagon la plus satis-
laisante,

MM. L. Hirshson & Co offrent pendant le mois de Décem
bre, des lignes choisies de sous-vétements pour dames, des
gants de laine pour dames, messieurs et enfants, des bas et
chaussettes, ainsi qu'un assortiment complet de garnitures en
fourrures et de manteaux “Bear skin” pour enfants

Morip & Cle offrent aux meilleures conditions
possibles d lignes complétes de bonneterie de leur propre
fabrication, telles que: tuques, ceintures et mitaines, La
malson a également en mains des lignes compldtes de bas et
chaussettes

MM. A. O

MM. Alphonse Racine & Co sont en position de remplir
touteg les commandes qul leur seront confiées en sous-véte
ments d’hiver pour hommes, femmes et enfants. Ces marchan-
dises sont actuellement trés rares sur notre marché et le de-
viendront encore plus, car il est impossible de s'en proocurer
des fabricants

E. 0. Barrette & Cie, Temple Building, Rue StJac-
qu & Montréal, ofiriront aun commer pendant toute la
durée du mois de Décembre, des occasions splendides en cra-
vales, foulards et bretelles, Ces marchandises qui sortent des
meilleures manufactures sont strictement conformes aux der
niéres modes

MM

LES

VENTES DE LAINE BRUTES

Les derniéres ventes des laines hrates aux enchéres de
Londres tenues & la fin du mois de novembre ont en pour
résultat de maintenir les prix obtenus dans les ventes du
mois de septembre: seules, leg laines de qualité trés infé-

rieure, ont baissé d'environ 5 pour cent,
. s = e

M 1,

pour lives

X. Tranchemontagne nons dit que les affaires
rison immédiate sont avssi satisfaisantes que Pon

pouvait &y attendre, étant donnée la températnde adverse
que nons avons cue depuis le commencement de hiver;

la demande a porté sur les beaver et melton pour pardessus.

En ce qui concerne les ordres pour le printemps, ils sont
trés nombreux et tout porte & eroire que la saison prochai-
ne sera exceptionnellement bonne,

SHORT & CO.
‘ EXPORTATEURS ET IMPORTATEURS
AGENTS DE MANUFACTURIERS

; Edifice Board of Trade, - Chambre 219

MONTREAL, CANADA

i Importateurs de marchandises Anglaises, Japo-

d'Articles de Fantaisie, etc., aux prix les plus bas,
ECHANTILLONS SUR DEMANDE

naises, Francaises et Allemandes.
MWMWMMW

En stock toute sorte d’Articles de Tablettes,
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Modes en Gros

OS représentants couvrent leurs routes
respectives aussi rapidement que pos-
sible. S'ils ne vous ont pas encore rendu
visite, nous vous ferons remarquer qu'il est
trés important pour vous de réserver votre

ordre, jusqu'a ce que vous ayez examiné le

magnifique assortiment d’échantillons que

REPRESENTANT nous offrons.

POUR

REMARQUE. — M. Louts DECELLES, bien
Montreal et les Townships

de Vést: tréal et dans les Townships de I'Est. a été
M. LOUIS DECELLES engagé par mous pour succéder 4 notre an-

cien représentant, M. ]J. F. L. Dubreuil.

et favorablement connu du commerce a Mon-

QE) Nous prédisons 4 M. Decelles la réception
cordiale accordée d'ordinaire A nos représen-
REPRESENTANT tants.
rous
QUEREC:
e e R A

M.J.B.LEMIEUX,

74 Rue St-Joseph.

The D. McCall Co., Limited

\_/l
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Dlaprés les derniéres nouvelles d’Angleterre, il y a une
hausse continue sur tous les lainages.

Les paiements sont réguliers.
- .- .

Letourneau,

M. 0. de MM. A, McDougall & Co,, rap-
porte que les affaires immédiates sont relativement lentes,
tandis que la prise des commandes pour le printemps con-
tinue a procéder de la fagon la plus satisfaisante,

11 y a présentement encore quelques commandes pour les
¢toffes pour pardessus,

Relativement aux prix, M. Letourncau ne saurait trop
recommander aux marchands de placer leurs commandes
sans plus tarder, car il a les meilleurs raisons possibles de
croire que les prix augmenteront aprés le ler janvier.,
ants,

Les paiements sont assez satisfi

. .
Les commandes pour le printemps nous arrivent tou-
jours en grand nombre, nous dit M. F. W. Fisher, chef de

la maison John Fisher, Son & Co., nous nous attendons
& avoir une des meilleures saisons que nous ayons jamais
eues.  Malgré que la température n'ait pas été favorable
depuig le commencement de hiver, il se prend encore des
commandes pour les marchandises de saison. lLaes prix
continuent a étre trés fermes et des hausses futures ne nous
paraissent pas improbabl

MM. Kyle, Cheesbrough & Co, Rue St-Pierre, Montréal
ont en mains un assortiment superbe d'étoffes a robes ou'ils
vendent encore aux anciens prix, Nous conseillons aux mar-
<hands de profiter de cette offre, car il est impossi ' de ré
péler les commandes en Burope aux anciens prix

Tranchemontagne est en mesure de livrer
Beavers

La maison C. X,
aux anciens prix les derniéres ouveautés en fait de

Beau et Gomplet

pour $|9 75

Pouvez=vous
avoir mieux ?
Nous_expedions
665 Marchandi=
865 €N approha-
tion, si on le de-

[
$19.75 Article Inusable $14.00
recEesEEEcEEte wa¥r 133333333323332

i A. S. Richardson

62 Rue Hayter, 40 Carre Victoria,
b TORONTO. MONTREAL.

Telephone Main 3687 Telephone Main 4334
siiiii!il!!!”"9!!!}66(&((((l»(-(l»((*(itl'

%“Gl'l-(-((-l'
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et Meltons pour pardessus. L'assortiment comprend toutes
les qualités dans les nuances llﬂ'l‘?ﬂ et bleues.

Les voyageurs de la mahmn luhn Fisher, Son & Co pati
ront de nouveau pour la prise des commandes du Printempe
aussitot aprés les fétes

Leur assortiment comprendra toutes les dernidéres nouveau
tés du marché anglais.

\&/ SOIERIES

LES DROITS SUR LES SOIERIES EMPOLYEES PAR LES
MANUFACTURIERS DE BLOUSES.

la New York Silk Waist Co., ¢ait le
ion des manufacturiers de blouses
Le but
de la délégation était de demander quon accorde aux ma-
nufacturiers de blouses le privilége qu'ont obtenu les ma-
nufacturiers de

M. J. S, Leo, de
président de la délé
qui g'est présentée devant la commission du tarif.

cravates; c'est-d-dive que les soieries ser-
vant a la fabrication des blouses en soie ne soient frappées
que d'nn droit de 10 pour cent.

11 nous semble qu'une industrie naissante et qui emploie
un nombre considérable d'ouvriers devrait étre prot
d'une facon effi Actuellement les soieries pour blou-
sex sont sujettes & un droit de 30 pour cent.

A vrai dire les soieries gont pour les manufacturiers do
nécessaire i leur industrie, Or

hlouses la matiére premiére
le principe admig dans Pétablissement du tarif est que la

7 mols pur an | 8 mois Hiver 44 fr
francs, { 4 — Ew 48fr
Journal mensuel lo 1%

12 gravares colorides -1 v.uu: illustré

1 pats

PARIS - FIGURINE
JOURNAL DE MODES

DECX EDITIONS, — Texte illusteé, Figari
et Patrons coupés dans tous les nun
| PARAIT L8 19 %1 15, 88 1 &4 ¥R, PAR AN

Le JOURNAL DES MODISTES

solorides

Paralt le 1= de chaque mois
Edition francaise on étrangire en six langues, 48 fr. par an.

LE JOURNAL DES LINGERES
Tarait le 190 de chaqne mols. — Un an......
Avee une gravure coloride de § chapennr. ..

iO lr

Spécimens et C ala
Direction M= A ALBERT, 6, rue Flurl PARIS, 2 Arr.

|
' *Le COQUET -
Le plus complet des Journans de Modes {
| MEMBRE DU JURY — HORS CONCOURS y |
38: Année /

Texte illustré— Gravures coloriees et f |
Patrons coupes dans tous les numeros i
Parait en 7 ditions, hebdomadaires |
et bimensuelles de 43 & 86 fr, paran \ |
LesSilhouettes Parisiennes =

| Edition de grand luxe

WWWE
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GEo. H. HEES, SON & CO.

pr——

UTRE les Stores de Chassis et Articles pour Stores

de toute sorte, en pieces, montés sur rouleaux 4
ressort, garnis de Dentelle, de Franges ou décorés ;
outre les Poles et Garnitures pour Rideaux, Plaques
d'Escalier et Articles en Métal, nous manufacturons
\ et importons aussi des Rideaux en Dentelle, des
Rideaux en Tapestry et en Chenille et des Dessus de
Tables, des Housses pour Lits de Repos et pour Meu-
bles, des Portiéres et Draperies, des Soieries et Burlaps
pour Tentures, des Peluches de Soie et de Coton, et
un Stock général de Fournitures pour Meubliers,

Beaucoup des Marchandises ci-dessus provien-
nent de nos métiers de Valleyfield, P, Q. Nous
tenons un Stock immense de ces Marchandises, et
nous exécutons tous les ordres rapidement.

¥&> Nous faisons une spécialité de RIDEAUX DE )
DENTELLE, aux prix de 20c. 4 $16.00 la paire.

N.B.—Ces marchandises sont vendues d un prix
y ) ' , hvrnfrt P -{'/ 2 lloasy
qui procure de gros profils au aélarlieur.

GEO. H. HEES, SON & CO. ==

7| Bay Street, - TORONTO
ENTREPOT: No. 20, rue Ste-Héléne, MONTREAL.

_
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matiere franchise de droits. la
demande des manufacturiers de blouses n'a done rien que

de légiting

premiere est admise en

. s e s

M. Moreland, de la China & Japan Silk Co., Ltd., nous
rapporte que le nt est des plus
ferme |

marché des soieries d°Or,

contrairement aux prévisions générales, il n’y a

cu aucune haisse sur le marché du Japon aprés la guerre
La hausse est maintenue, dit-on, par suite du manque de
récolte,

de 1. Mishkin & Co., Montréal, n'a pas né
gligé d'assist A cette importunte réunion mondaine qu'est
le “Horse Show”, et son voyage & New-York, le mois dernier,
'a mis en excellente condition pour l'ouverture du commer
ce da Printemps., Parlant des prévisions pour le Printemps,
il dit qu'il considére comme d'excellents articles les soleries
Japonalses souples, avee de la broderie Suisse ainsi que de
nombreuses blouses se boutonnant dans le dos. Les effets
d'empidcements grands et petits sont ausi en faveur. LLa man
che courte gera en demande

M. L. Mihkin

M. J. J. Blumberg, dessinateur ot gérant de la Progress
Waist Factory, de the Allied Mfg. Cos.; Montréal, a assisté
au Concours Hippique le New-York. M. Blumberg est un
cloyant fervent dans un bon style provoquant & des prix rai-
sonnables, et il prone aussi ardement la qualité

Il a eu une vasic expérience & Chicago et & New-York
comme manufacturier et dessinateur, et les lignes produites
sous sa direction V'ont fait valoir auprés de sa maison.

MM. 1. Mishkin & Co, 1853, rue Notre-Dame, Montréal, dé-
ménageront pendant le mois pour occuper un établissement
plus grand, 423, rue St-Jacques.

Un plus grand établissement est essentiel pour étre A la
hauteur des demandes croissantes; des machines deux fois
plus nombreuses et un plus grand espace pour la manufactu-
re permettront & cette maion d'exécuter promptement les or
dres de ses clients

CHAPEAUXeFoURRUR

LA FOURRURE DE LOUTRE

Par Chs. 8. Stevenson.

[suite].

La peau est détachée de la chair comme celle du cou
d'un jeune chien, et on peat réunir dans les mains, sur la
plupart des parties du corps, douze pouces ou davantage da
cotte peau détachée, la peau d'un animal de trois pied de
long #'étendant facilement jusqu'd cing pieds. Une pean
d"un animal adulte, étendue avant d'dtre préparée, a envi-
ron six pieds de long ef vingt-quatre i trente pouces de
large.

La loutre de
nord de 'Océan Pacifique ot des mers adjacentes
rencontre de la Mer de Behring jusou’au Japon sur la cdte
Asiatique, et peut-ttre jusquiau Mexique sur la edte Amdé-

mer ge trouve exclusivement sur les rives

on la

ricaine. Autrefois, elle était trés abondante dans toute cet-
te région: mais le nombre de ces animanx a ¢é i réduit
par une chasse excessive qu'ils sont maintenant frés rares
et en grand danger de disparaitre,

Le territoire dans lequel les loutres de mer sont prises
A présent &'étend le long de la edte Américaine, a partir
des Tles Aléoutiennes jusqu'au sud de Washington et, sur
la ebte Asiatique, du Kamchatka an Japon. Toutefois,

e« etsee

“@ants de Storey”

D'un mérite bien connu

Donnent un bon profit au détailleur.

Vendus depuis plus de trente ans par
les marchands de premiére classe.,

I's ont pour base la qualité,

Le froid fait forcément penser a 1’avan-
tage qu'il ya A porter des “Gants de
Storey '’ (ainsi que des mitaines)., Ils
sont faits pour tous les usages oii 1'on
veut un article qui dure et qui aille bien.
Supportent 'humidité et la sécheresse.

Entiérement garantis.

Voyez nos voyageurs ou
des échantillons

W. H. STOREY & SON, Limited,
ACTON, Ont,

demander

LA GRANDE MARQUE

TRADE MARK

Sur nos Bretelles est une garantie pour les
marchands et le public en général que
toutes les Bretelles portant cette marque
sont de fabrication absolument solide, don-

nant satisfaction de toute maniére,

Berlin Suspender Cie, |

BERLIN, Ont.

AGENT A MONTREAL

Philip de Gruchy, 207 rue St-Jacques.
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jointe 4 une publicité d’'une cer- E
taine étendue, suffit pour assurer E_
le succes de tout article néces-

saire, mis sur le marché. Les E
ventes croissantes de : : {E

-

S0

LA PLUS GRANDE CHE- E
MISE QUI SOIT FAITE E:,

sont une preuve de la vérité de
ce que nous avancons et four-

-

nissent un example frappant de [:
la valeur de la qualité E

-«

3
3
%
% COLOSSUS| |

Un grand assortiment de pa- ‘:

-

trons et des prix variés pour

| cette Grande Chemise : @ @ @ ! E:.
k

En Stock dans le Commerce de Gros.

xmﬁé*+m+wé¥mmmm$ﬁﬁmﬁw~m

Demandez a voir des Echantillons.

-+

T
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dans la plus grande partie de cette région, la chasse est
excessivement limitée, la production annuelle sur Ot
entiére des Etats-Unis, excepté I'Alaska, n'excédant pas
une douzaine, lLa plus grande partie de la chasse se fait
maintenant, comme il y a cent ans, parmi les Tes du Sud

Est de I'Alaska
La production totale des peaux de loutre de mer prises
Pa

| ¥ a environ

dans le nord de 1'Océan depuis le développe-

fique,

ment de cette chas leux cents ans,

i peu prés i sept cent mille qui se répartissent de Ja ma-

hiera suivante

Commercants Russes avant 1797 130,000
Russian American Co. 1798 & 1867 160,000
Divers Commercants, 17 a4 1828 250,000
Divers Commercants, 1829 & 1867 15,000

Divers Commercants, 1868 a 1900 145,000

Etant donng
une moyenne de $150.00 chacune, nous avons un total de
$105,000,000.00 dépensés |

(ue ceés peaux coutent aux consommateurs

pour fourrures de loutre
de mer; sur laquelle somme plus de 95 p.c. viennent des
résidents de la Chine et de la Russie, et probablement plus
de 80 p. ¢. provenant de la Chine seule, Une seule peau a
Cté vendue $1,400,00 et, quoique ce soit un prix fantaisiste,
il n'est pas rare de voir des peaux atteindre les prix de
$700. ou $800.00. La valeur d’une pean est déterminée
par sa grandeur, la richesse de sa couleur et de sa texture,
la profondeur i laquelle atteint la nuance noirdtre par-
La va-
leur marchande a varié quelque pen d’année en année, mais

semée d'un nombre convenable de poils argentés.

a toujours augmenté depuis Porigine du commerce de cos

fourrures,

A Pépoque du eélébre vovage de Cook. dans 1o

NOUVEAUTES

Nord du Pacifique, en 1778, le prix d’une peau brut
1 l |

ctait d'environ $120.00 en Chine

plus grande production, (25,000 peaux) le prix moyen, i

En 1802, époque de la

Canton, des d’environ

$50.00.  En 1840, les peaux brutes se vendaient facilement

peaux grandes on petites, etait

$150.00 chacune prises sur le batean. Le prix moyen de
toutes les peaux aux ventes de Londr 1888, était de
21 £ 108, ; en 1889, 33 £ et en 1891, !

de premiére qualité atteignirent des prix heaucoup plus

en

£; mais les peaux
élevés.  Aujourd’hui ces fourrures ont une valeur moyen
ne de 65 £ chacune, tandis que des spéeimens de choix at-
teignent facilement 200 €

Il arrive rarement que les peaux choisies de loutre de
mer entrent dans le
@"Angleterre et, quoique la plus grande partie de ces peaux

commerce de détail d’Amérique et

soit prise dans les limites des Etats-Unis, il serait quel-
quefois difficile d'en trouver une douzaine dans tous los
mag

sing de fourrures de Cette fourrure a été

ce pays.
tenue en haute estime par les Russes et les Chinois: mais
on haut prix limite son usage aux classes riches exclusive-
ment. (Mest la fourrure royale en Chine; elle est portée
var les dignitaires de 'Etat, les Mandarins ot d’autres per-
sonnages importants du Céleste Empire. En Russie, on
gen sert principalement pour faire des collets de man-
teaus. La fourrure de loutre de mer est aussi employée
pour faire des manchor s et pour border les beaux vito-
ments faits de tissus toxtiles ou d’autres fourrures cofi-
teuses. A cause de son grand poids et de son haut prix,
on en fait rarement des manteaux entiers,

Bien qu'un grand nombre de peaux de loutre de mer soit
mis sur le marché en Asie et en Russie, il ost probable que

NOS Voyageurs offrent main
tenant notre fameuso

“'MARQUE MAPLE LEAF "

Maple Leaf Brand

BAS, DEMI-BAS, BAS DE DESSUS ET BELLES MITAINES

Pour le

Ne manquez pas de voir les échantillons de notre marque

blen connue avant de donner notre ordre pour l'antom-
e 1906,

ne
The Coderich Knitting Co., Limited, Goderich, Ont.
ETABLIE EN 1806.
J. E. LEWITT, . - = Gérant,
A. L. GILPIN, Agent de vente pour la Province de Québec,
22 Vietorin Chambers, 232 rue McGill, MONTREAL,

de détail

AVIS

NOUS MANUFACTURONS DS
Gants et Mitaines,

DES

Toques et Ceintures.
De haute Qualité.

+

Si votre marchand ne peut pas vous four-
nir nos marchandises de fabrication
supérieure, écrivez - nous directement
gour avoir des Echantillons.

ous avons les Lignes qui se vendent le
mieux sur le Marché,

e
The Stratford Knitting Co., Ltd.,
STRATFORD, Ontario.
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En Achetant des

Parapluies

] de Dames et d Hommes
= | pour e PRINTEMPS

| Insistez pour avoir 19069

Les Glissieres

| “Two Bulb”

(“The ZOth Century”) Patentées

Les Glissieres
“Two Bulb Kup”

Patentées

e ef

Sur toutes nos marchandises

—_—

Ces articles sont une Carantie de Valeur et de gualité.

En vente dans toutes les Principales Maisons de Gros.
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80 p. c. de ces peaux sont vendues aux ventes i ’encan qui
ont lieu, & Londres, an mois de mars de chaque année. On

peut tres bien se rendre compte de la diminution de ces

auimaux par le nombre réduit des peaux offertes a  cos
ventes, la quantité vendue aujourd’hui étant un peun plus
de 10 p. ¢. de ee qu'elle était il v a vingt ans

Le tablean suivant montre la quantité de peaux offeries

A ces ventes, chaque annde, pendant les trente derniéres

anndes

Années
1871
1872
1873
1874
1875
1876
1877
1878
1879
1880
1881
1882
1883
1884
1885
1886
1887
1888
1889
1890
1891
1892
1893 . . .
1894

1895

1896

1897

1898

Nombre de Peaux
3,824

5,069
5420
5,268
5,176
5,683
5,647
5,667

NOUVEAUTES

1899 760

1900 584
Les ventes de MM. €. M. Lampson & Co., Londres,

pour mars 1901, comprenaient 409 peaux de loutre de mer

dont 145 étaient de grandes peaux noires qui se sont ven
dues & « prix variant de 52 € & 280 € chacune, soit un
total de 12,585 € pour les 145 peaux

La plus grande catégorie suivante comprenait un total

de 118 grandes peaux foncées dont les prix varient de 48
a 125 £ chacune \ cette vente,
il m'a été offert que 14 peaux branes dont 13 étaient de
Sur le

LOYG, il y en avait 276 grandes, leg autres congis-

soit un total de 7.640 £

grande dimension et une de movenne dimension.
total d
talent en 96 moyennes, 25 petites, une extra petite et 11
animaux. La

eaux de toutes les catégories était de 75 € 68 7d;

provenant e jeunes valeur moyenne des

grande
celle des peaux de moyenne grandeur. de 50 £ 8s, 10d;
celle des petites peaux, de &

I5L Gs. Td;

celle des peaux trés

petites de 12€ et celles des peaux de Jeunes animaux se

sont vendues a 105 chacune.  Bien qu'il soit tros satisfai-

sant de voir que les grandes peaux ont formé un pourcen-

tage &i élevé du noml

total, il est cependant & regrettor

qu'il y ait eu des petites peaux dans le nombre, et la chas

animanx est une destruction inutile de ressour-

des jeune
ces précieuses,  Les prix réalisés en 1901 ont éé a pea
prés les mémes que pour 'année 1900; 584 peaux de lou-
tre de mer ont été offertes én vente. Le tableau suivant
montre, pour chaque qualité de peaux offertes en vente par
MM. C. M. Lampson & Co, en mars 1901, le nombre de
peaux, les prix minimum et maximum, la valeur totale de

I vente et sa valeur moyenne

REGISTERED

Manufacturiers en
gros de :

LITS en CUIVRE ot on FER,
SOMMIERS & ““I'éprouve de la
Vermine,” Matelas, Oroiiler
de Plume, Couvre-pleds.

SUCCRSSEURS DR

The (06l Bedding Co., Limitgd giweresmsmeee

OUATE EN PAQUETS

Garantie exempte de fils et d'autres matiores
étrangeres inertes,

OUATE DE COTON:
“NORTH STAR,” “CRESCENT,” “PEARL.”
La qualité, pour cette saison, est encore meilleure que jamais
C'est la meilleure pour le prix. Fabriquée avee du bon coton pur—
as

échets. Demandez la Ouate en paquets “North Star,
rescent et Pearl.”

MONTREAL.
JAMES STANBURY & CO., - -
Agents de Vente,

TORONTO

Hamilton Cotton Co.,

HAMILTON

MARQUE “STAR"

Rideaux en Chenille, Portidres et Tapis de Table,
Tapis de Table de Fantaisie et Unis, dans les
grandeurs suivantes :

4.4, 6.4, 84, 104, 124
Rideaux et Portidres dans les largeurs suivantes :
32" 34, 36" 40" 44, 48, 66, om,"

et dans toute longueur désirée,

MARQUE ‘“‘IMPERIAL"

Une qualité de Rideaux Unis et Pesants, ayant
une apparence trés riche,

Nouvelles Teintes et Nouveaux Dessins pour le
Commerce du Printemps,

s AGENT POUR LA VENTE : s

W. B. STEWART

Il Front St. East, - TORONTO, Ont.
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Detient
le Commerce

d¢s TRubans

dans votre section?

Est-ce vous ou 'un de vos concurrents ?

Montrez-nous le magasin qui a la clienté-
le des femmes pour les rubans et nous vous

montrerons le magasin qui est appelé au succes.

Une bonne ligne de Rubans est la fon-
dation sur laquelle plus d'un prince du com-

merce a biti ses affaires.

Nous ne vendons que le genre correct de Rubans pour les magasins d'un genre
correct, et nos prix sont aussi bas que ceux que vous payez pour des marchandises

inférieures, si vous en achetez de cette espéce.

Ualter H. PBarry & Co.

“qa (Maison des Mubans du Ganada.”
234, rue CGIll, = @ (hontreal,

W= Remarque Spéciale. —Mettez seulement en stock quelques Rubans de
Dresde et Plald,  Ces marchandises sont trés rares et sont les arti-
cles qui conviennent pour la Saison des Fétes.

Demande; des Echantillons.

41
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Le Collet “lL.ooscart”

Premier mouvement,—par le coin droit. — Second mouvement—ramener mollement La fin—prét pour faire le nceud.
autour du cou avec la main gauche,

LA NOUVELLE METHODE  ovton s e tavars o DUl HEUREUX RESULTAT.

Commandes
par la
malle, une
Spécialité.

Remquuez Ia Bande Renforcée et In Poc hM achée
r le Bouton, qui assure un mouvement

acile & la cravate.

EN présentant le collet ** ooscart,’’ nous réfutons toutes
les objections., Il est muni d'une poche & 'extérieur de la
bande, qui empéche la cravate de s'accrocher au bouton, et
lui permet de glisser facilement. En somme, nous vous re-
commandons de fixer le collet, avant d'y insérer la cravate,
Vous serez surpris de voir combien facilement la cravate se
met en place en glissant en avant et en arridre ; elle s'attache

tout aussi aisément que sur un collet droit.

POINTES ARRONDIES

Ces Collets sont patentés et ne sont vendus que par
nous pour toute la province de Québec. $1.10 la doz.

E. O. BARETTE & CO.

238 Temple Building, Montreal.
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Remercions
» AR AR TR, ST

Pour votre appréciation des efforts que nous avons faits,

afin de produire de MEILLEURES CRAVATES POUR
HOMMES. Nous faisons ressortir avec fierté le fait que nous
avons ¢té foreés de cesser de prmuh‘o des commandes, le 20
aison cette année, i cause de la forte de-

mande qui s'est produite pour nos BELLES SOIERIES
POUR LES FETES. Cest un fait remarquable, étant donn¢

dans la fabrication des

novembre, pour livr

que c'est notre premitre année

Cravates Reids 7= Hommes.

FEATHERBONE NOVELRY CO.

TORONTO, ONT.
Bureau de Montréal: Bureau de Winnipeg:
EDIFICE HAMMOND

EDIFICE INPERIAL BANK
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Nombre Prix  Prix
do Valeur Valeur
Itotale. moyenne.

£125685 £86,79

7,640 64.75
570 43.85

Désignation peaux
Grandes noires 145
Grandes foncées
Grandes brunes

Moyennes noires 75 2,258 52.51
Moyennes foncées 70 49,02
Moyennes brunes 36 36.00
Petites noires 32 42 35.73
Petites foncées 30 40 490 35.00
Trés petites foncées 1 12 12 12- 1200
Jeunes animaux s 1 Y% 3 23 209
S -
Total " 408 £6493

La loutre de mer devrait étre dépouillée de sa peau aus-
8itdt que possible aprés qu'elle est tuée ef, si elle est prise
loin du rivage, on devrait I'étendre bien & plat au fond du
hat

i et la couvrir avee des algues ou la protéger de toute
autre maniére. Pour enlever la peau, on fait une incision
en croix le long des pattes de derriére, et une incision lon-
gitudinale en-dessous de la queue dans toute sa longueur,
et la peau est tirée, le cdté chair en dessus, dans toute la
longueur du corps et de la téte sans couper le coté du ven-

tre.  On ne laisse aucune partie de la fourrure sur la car-
casse, la queue, les pattes ot la téte étant soigneusement
débarrassées de leur couverture, bien que la fourrure des
pattes et de la téte ait une valeur relativement insignifian-
te.. La peau, la fourrure en dedans, est alors étendue sur
une planche disposée & cet effet. La graisse adhérente au
eOté chair est enlevée soigneusement, les trous faits par les
harpons ou par toute autre arme sont recousus, ot la four-
rure est placée en plein air pour y séeher a I'abri du soleil.
Quand la peau est bien séche, on peigne la fourrure, on la
roule et on la met de edté dans une place siire, dont on la
retire d

mps a autre pour U'examiner et voir si les mites
ne s sont pas mises dedans

La méthode eniployée actuellement pour appréter les
peaux de Toutre de mer est beaucoup plus compliquée (ue
celle employée pour appréter le castor ou le vison: mais
étant donnée la grande valenr de la fourrure, il faut pren-
dre heancoup de précautions dans toutes Jes phases de la
préparation. On humecte dabord le ¢oté chair deau salée,
et on laisse ainsi la pean pendant une nuit; on la graisse
ensuite avee du beurre de bonne qualité, et on foule plu-
sicurs peaus @ la fois dans un récipient pendant quatre
ou cing heures. On ajoute alors de la sciure de bois dur
et le foulage est continué pendant deux ou trois heures
de plus,

Quand on retire ces peanx, on les humecte d’eau
de savon et on les laisse ainsi pendant une nuit, puis on
a

it la peau.  On les travaille avee de la sciure de bois
fraiche pendant deux ou trois heures, aprés quoi, on retive
les peanx du récipient ol elles se trouvaient: on enldve
la seiure de bois soit en les mettant dans le eylindre d’une
machine & hattre, soit en battant les peaux avee ¢

°8 hil-
tons en rotin. - Quand la fourrure a été peignée avee un
peigne fin en acier,
ee. Etant donné

clle est prite & étre livrée au commer-
e soin qu'il faut prendre dans les diffé-
rentes phases du procédé de préparation, Papprét d’une
peau de loutre de mer cofite environ $2.00, tandis que
Papprét des peaux de castor et de loutre de terre ne cofite
que 50 cents. Au contraire des autres pelleteries

les peaux
de loutre de ,,:’.,' sont rarement coupées dans atelier de
Papprétenr de fourrure,

M. J. Franklin, gérant de la North Western Fur Mfg.
Co., nous informe que de mémoire d"homme le marché

des fourrures n’a jamais ¢té aussi haut qu'il P'est mainte-
nant, toutes les fourrures indistinctement ont augmenté
de prix dans des proportions presqu’incroyables,

Les peaux de moutons de Perse sont d'une rareté exces

tte rareté n'a
fait que s'accentuer depuis que la Russie cst pour ainsi

sive depuis la guerre Russo-Japonaise et «

dire en état de révolution, car on sait que les Russes con-
trolent ce commerce,

Les peaux de vison sont & la fois rares ot tris dispen-
dieuses depuis que les dames élégantes s sont mises i por-
ter des manteaux doublées avec cette fourrure. (Yest sur-
tout le marché amérieain qui a accaparé cette fourrure.
Ces remarques s'appliquent également aux peaux d’éeu-
reuil et, en réalité, & toutes les fourrnres pouvant servir de
doublures,

Il y a également un manque sensible dans les peaux de

chat sauvage. En somme, & moins d’événements impré-

vus les prix des fourrures ne peuvent qu'augmenter,

gl

T

Nous appelons l'attention de nos lecteurs sur I'assortiment
des tapis et prélarts de MM. Alphonse Racine & Cie. Ces
marchandises sont de premidre qualité et offertes dans d'ex
cellentes conditions. La maison offre spécialement des 1i-
gnes choisies de rideaux et des nets pour rideaux

le succés du département des tapls de la maison Brophy
Cains, 14d, s'affirme de plus en plus, grice A 1'immense as-
sortiment et aux prix trés réduits qui sont cobtés,

GENERALE-

TRAVAIL APPRECIE

A Toccasion de la fin de la prise de Pinventaire, la di-
rection, ainsi que les chefs des départements de la W, R.
Brock Co, Lid, ont offert aux employés de la maison un
magnifique souper dans les salles du restaurant Welsh,
("était une excellente maniére de témoigner aux employés
combien étaient appréciés leur travail ot leurs services du-
rant 'année qui est prés de finir,

Plusicurs discours ont été prononcés, discours dans les.
quels les employés exprimérent les sentiments de loyauté
qui les animent envers la W. R. Brock Co, Ltd.

MM. Brophy-Cains,
mandes prises pour |
faisantes,

11y a une demande soutenue pour les cotonnades de tous
senres, ainsi que pour les étoffes i robes,

Les prix sont trds fermes of & la hausse dans plusieurs
lignes,

Les paiements sont réguliers,

Limited, nous disent que les com-
aison prochaine sont des plus satis-
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D'aprés M. R. E. Brock, gérant de la W. R. Brock Co,
1ad.. & Montréal, les affaires transigées pendant le mois

de novembre sont en augmentation  sur celles de la pé-
riode correspondante en 1904,

La premiére partie du mois de décembre a également ete
des plus actives par suite des commandes considérables re
cues pour les lainages ot cotonnades de toute description |
le commerce de détail comprend Uimportance de placer ses
commandes de honne heure afin de g'assurer de promptes
livraisons,

Les remises sont satisfaisantes
. o+ =

La Montreal Waterproof Clothing Co. dont M. H
Wener est le président a tout récemment fait cadeau aux
petits vendeurs de journanx d'une pélerine impermeéable.
(“est une bonne action en méme temps quiune helle ré-
clame. O B I

MM. L. Hirshson & Co. constatent que les affaires ont
té plutdt calmes pendant les derniéres semaines. 1ls at-

tribuent cet ¢tat de choses i la mauvaise temperature qug
wous venons d'avoir, car les affaires pour le printemps
ont une trés bonne apparence.

(es messieurs nous disent que, d'aprds les derniéres nou-
velles qu'ils ont regues d’Angleterre, les prix sont des plus
fermes

T ce remises sont satisfaisantes.
. L - .

MM. Kyle, Cheeshrough & Co. nous informent que les
affaires ’assortiment sont trés tranguilles, en ce qui con-
orne la ville de Montréal; mais que les voyageurs pren-
nent des honnes commandes pour le printemps dans la
Provivee de Québee, les Provinees Maritimes, ainsi que
dans les Provinees du Nord-Ouest.

Les prix sont trés fermes dans toutes les marchandises
sans exception ancune,

Les remises sont satisfaisantes.
i

M. A. O, Morin constate que les affaires n'ont pas ¢ &
satisfaisantes depuis quetgues gemaines, Cette situation
est, due en grande partie d Iingtabilité de la température
qui a énormément nui au commerce de la nouveaute, gur-
tout dang la ville de Montréal.

En ce qui concerne les prix, M. Morin nous dit ques
dans sa longue expérience d’acheteur, il n'a jamais vu les
prix aussi élevés en Furope qu'ils le sont i heure actuelle,
pour les cotonnades aussi bien que pour les lainages et les
soieries. Selon lui, il n'y a aucune perspective de baisse
dans un avenir rapproché.

Non seulement les prix sont élevés, mais on Eprouve
wp de difficulté a placer des commandes chez les fa-

La grande activité dans les centres industriels

ffaires aux

Etats-Unis, aussi bien que dans les  pays de I"Extréme-

Orient et aux Indes.
.

rope est due i la grande reprise des

" R

M. J. L. A. Racine, de MM. Alphonse Racine & Cie
rapporte une grande activité dans les flancllettes, les co-
tonnades de tous genres, les cretonnes el les mousselines
pour rideaux. Tes marchandises du printemps se vendent
également bien,

Les prix sont on ne peut plus fermes.

Les paiements sont hons.
. e N

MM. Greenshields Limited rapportent des affaires trés
actives ot surtout une demande inusitée pour toutes les

Repr

CRAVATES

ET

BRETELLES

Ayant liquidé tout-le
stock de cravates que
nous avions pour la
saison de Noel, nous
serons heureux de
vous faire voir un
assortiment de soies
tout 4 fait nouvelles
pour le printemps,
provenant des meil-
leurs fabricants Eu-
ropéens et Améri-
cains — les dessins
pour 1906 surps sant
tout ce que mnous
avons montré jus-
qu'a présent.

s bretelles marque
D sont, comme tou-
jours, ce qu'il y a de
mieux sur le marché
tant au point de vue
de la qualité que des
dessins et de la fa-
brication.

Nous remercions cor-
dialement les Mar-
chands de leur encou-
ragement et espérons
qu'ils voudront bien
nous le continuer
pour "année 1906.

E. 0. BARETTE & CO.
238 Temple Building

MONTREAL,

dsentants de ln DOMINION SUSPENDER Co.
Niagara Falls




46 TISSUS ET NOUVEAUTES
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JOMR FHER SN & 0, £, @32
| LAINAGES PEWNY

ET

Va

28

Sont les Gants

Fournitures ponr Taillenrs
dont chaque paire est accompagnée

d’'une garantie.
222

Vous ne courez aucun
risque en les vendant.

EN GROS

e J

!
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Angle Gaveé Wictoria
et Bue Saint-Yacques, = ontreal 422
{ NOUS SOMMES LES SEULS AGENTS
76 Bay St., « Toronto. X
o ~ % Greenshields Limited,
55.57 Bue Dalhouste, Québer. ’ MONTREAL

KTTTIITITOSE 3333333333333$$333333$$
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ARLINGTON

Faux-Cols, Manchettes, etc., 4 l’epreuve de I’eau.

TARR Ils sont de la fabrication la plus parfaite.

Le plus grand assortiment
de styles et de qualités.

EN VENTE DANS TOUTES LES MAISONS DE GROS.

Agent pour 'Est: DUNCAN BELL, - - Montréal.
Agent pour 1'Ouest: JOHN A. CHANTLER, Toronto, Can.

DEFIX OO OD®

\T AT Supérieurs aux articles en toile. §
BE En avez-vous en stock? 8i non, pourquoi pas? 8
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L’Unique

DECAUVILLE

LIVRAISON IMMEDIATE

Garantie pour 365 jours

PNEUS
\. de
MICHELIN
LUXE
[ |
|
|
|
\ i i e
DOUBLE PHAETON |
Entrées Laterales. Capote Américaine Ordinaire. |
“ Rien ne sert de courir, il faut arriver i point.”
} Avec une Decauville on arrive toujours au but,
Nous pouvons fournir sur les chassis
Decauville tous les Modéles de Car-
rosserie qui nous sont demandés.....
3 Sur demande nous envoyons le catalogue franco, ainsi que tous
renseignements désirés.
i
| The Canadian Motor Car Company
|
Bureaux: 25 rue St=Gabriel. Salle d’Exhibition: 2525 rue Ste-Catherine.
MONTREAL.

_
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f : e distriet du Nord, vient de terminer la premidre partie de

marchandises courantes, telles que cotonnades, étoffes
on voyage de placements
robes et soieries qu plus que toutes autres, sont sujette "
1 ’ M. J. H. Marchand, représentant Debenham’'s Limited
i de nouvelles augmentations de prix est de retour & Montréal, aprés une tournée d'atfaires dans
L'échéance du 4 décembre a 6t¢ bien rencontris s Cantons de I'Bst
! M. G. Tranquille, autrefois voyageur pour MM. Green-
Aussitot aprés le ler Janvier, la China & Japan 8 Co hields, vient d'ét engagé en qualité de représentant par

Lid offrira & des prix de jobs un granl nombre d'articles de MM. L. Hirshson & Co

fantaisie provenant du marché Japonais M. L. Harris, de MM, 1. Hirshson & Co, paitira au mois
cea . janvier pour un voyage d'achats en Angleterre
) egendre, représe de A on ¢ ¢ * - .
LT D LARrhars, OHPRARIIRRL #v MM. Ssbionas Bboies M. James Kyle, de MM. Kyle, Cheesbrough & Co partiia
-0 dans los Uantons de 1Mal, vient de reprendre la route ., n.4is de janvier pour un voyage d'achats en Hurope
aAprés avolr été retenu chez lui par suite d'un accldent, C'est - > 4
M. James Alexander, président de la 8. F. McKinnon Cc

avec plaisir que les nombreux clients de la maison ont recu o
Ltd, vient de partir pour I'Burope pour y faire des achats en

. vie du commerce du printemps.
Nous attirons l'attention de nos lecteurs sur l'annonce de M. F. J. Bernier, représentant de la maison C. X. Tran
MM. 8hort & Co, Chambre 219, Board of Trade, Montréal chez chemontagne, est de retour & Montréal, aprés avoir complété
qui ils trouveront un assortiment complet d'articles de fou a premiére partie de son voyage de placement des marchan
fabricants d'Angleterre, de dises pour le Printemps prochain M. Bernler compte passer
1 saison des fétes A Sainte-Marie de la Beauce, aprés quoi il
d'affaires dans les Cantons de 1'Est

sa visite

rures provenant des plus grands
France et d’Allemagne alnsi que du Japon; dans ce dernier
pays, MM. Shont Co ont un agent qui leur expédie conti repartira en tournée
nuellement les dernidéres nouveautés M. David Nadeau, voyageur de M. C. X. Tranchemonta

———— gne, est de retour & Montréal aprés avoir visité les princi-
ales villes de la Rive Sud du Saint Laurent

PERSONNEL
— M. A. O. Morin est de retour & Montréal, aprés un voya
M. J. H. Palmer, de la maison Debenham's Limited, a ge d'achats en Europe
fait au mois de novembre un voyage d'afaires & Winnipeg M. W. Hurd, représentant MM. Reynier fréres, a fait un
M. J. W. Brown, représentant MM. D. Morrice Sons & voyage d'affaires & Toronto au commencement de Décembre.
Co, vient de faire un voyage dans les Provinces Maritimes M. L. E. Charron qui, autrefois occupait un poste dans la

M. J. M. Orkin, de MM, Chaleyer & Orkin, actuellement maison Alphonse Racine & Co, vient de débuter comme voya-
en Europe pour les besoins de son commerce, est attendu &  geyr, il a fait pour le compte de la méme maison un excellent
Montréal dans la derniére semaine de décembre voyage d'affaires & Sorel, St-Hyacinthe et les districts avol

<M. R. G. Mathieu, représentant MM. Chaleyer & Orkin dans sinants.

. [Z===x] _ PRINTEMPS 1906  [Z===

cipe de ne mettre en
qul re-

vente, méme aux prix
les plus réduite, que des golvent mes épar-
&nes.

marchandises de premier .
avte o ae s voune | AdpgSSez-vons 4 motee Maison pour fous vos achats (“TC
of vous aurez découvert lo chemin du Succds.

Nos voyageurs sont actuellement en route avec les plus hautes
nouveautés pour le printemps 1906.

: Draperies Anglaises et Ecossaises ;
i . Tissus a Pardessus Unis et de Fantaisie, ., e

' Agons un ardent amour
sux hodlllll canadiens”

ritablos intéréts
VOYEZ NOS

Fournitures en tous genres pour Tailleurs.

DEMANDEZ A VOIR NOS

Vecunas, Cheviots et Serges Noirs:

Notre Spéocialité,
LAFONTAINE * Travaillons pour lo main-

Affirmons nos droits Cela vous paiera d'examiner nos marchandises sous le rapport de la = . Trevailions pourlo me
Nouveauté, de la Variété, de la Qualité et des Prix, avant
de donner vos commandes.

&

ATTENDEZ NOS VOYAGEURS OU, A LEUR DEFAUT, ECRIVEZ-NOUS ;

C. X. TRANCHEMONTAGNE ==

315 Rue St-Paul, MONTREAL, . . . [hesierom oo doeri
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Jous - Uetements
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Saison du Printemps 1906

ATTENDEZ - LES

Sy 5% YT
PO o

A. L. GILPIN,

W‘“M ¥ - Agent pour Quebee.
e 232, RUE McGILL,
Montreal.

Watson Manufacturing Co., Limited, Paris, Ont.

.
4 k
1 ARADE Many LTaine a Tricoter|
2 BEE HIVE |
Ruche d’Abeilles)
g Fabriquée par'\(\ P E
1 ¢ © 3
b e J & J BALDWN ¢
3 & PARTNERS, Limited,  }
: HALIFAX, Angl. ¥
LT IR o O et X Les plus anclennement établis et les plus grands Filateurs dans
3 REGISTERED TOUS LES GENRES DE LAINE A TRICOTER ;
g CONNUS DANS TOUT LE MONDE_CIVILISE E
1 gt jalinph e LRI e o amiter
Laine Fine Petticoat Laines A Gilets, Laines Soyeuses Ivorine

- Laine Mérinos Souple a Gilets Teisen -
e Laine m: er:l ls':;l{lr::” :.d;c.l Raccommoder ]
3 Toutes do la marque * Bee Hive”; aussi laine fine d'Ecosse A Lettre) AGENT: 1
L Rouge BB \ i
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4 e e L Chao e bu o B BL0T1Te, | mowraas  ronoNTo.

EN GROS SEULEMENT. DEMANDEZ DES ECHANTILLONS
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—M. Raoul Dionne, voyageur de MM, Chaleyer & Orkin dans
les Cantons de I'Est, passera la semaine des fétes & Montréal
et repartira en tournée d'affaires immédiatement aprés le
ler Janvier,

M. J. D. Stephen, représentant la maison Chaleyer &
Orkin, est de retour & Montréal aprés un voyage de place
ments dans les Provinces Maritimes

—M. J. R. Dow, acheteur de MM. John Fisher Son & Co,
vient de partir pour un voyage d'affaires en Angleterre.

<M, C. W. Wilson, un des acheteurs de la maison A. Mc
Dougall & Co, vient de partir pour 'Burope. M. Wilson sera
absent pendant deux mois

—M. Geo. Giroux, représentant la maison E. O. Barette &
Ole, voyagera au commencement de Janvier dans la Vallée
de 'Ottawa avec les échantillons de cravates pour le com-
merce du Printemps

—M. Gustave Barette, de MM. E. O. Barette & Cie, partira
pour une tournée d'affaires dans les Cantons de I'Est aussi
tot aprés le Jour de I'An.

—Nous croyns savoir que M. B L. Rosenthal, qui a dirigé
avec succds plusieurs industries importantes & Montréal et
qui a fondé la Beaver Rubber Co, entrera de nouveau en af-
faires & Montréal. M. Rosenthal qui tout dernidrement habitait
Toronto, vient de faire un voyage en Angleterre ol il a obte-

u des agences importantes,

—M, H. 8. Arnold de la New-York Silk Waist Mfg. Co, est
de retour & Montréal aprés un voyage d'affaires A Toronto

POUR AUGMENTER LES EXPORTATIONS

Sous ce titre, dit “Shoe and Leather Reporter,”
nous lisons ce qui suit dans “ Der Einkaufer,” de Ber-
lin: “ Le consul des Etats-Unis & Prague, M. Urbain
J. Ledoux, a établi, sur le modéle d’'une chambre de
commerce, un bureau spéeial appelé département des
renseignements commerciaux du consulat de Prague;
ce bureau offre toutes les commodités possibles pour
Penregistrement et I'examen des catalogues de foute
espéce, classifiés de maniére que les importateurs et les
exportateurs puissent étre renseignés immédiatement
sur la possibilité pour eux de faire des affaires.

“Les catalogues, prix courants, listes d’escomptes,
etc., doivent naturellement étre disposés de maniére a
permetive i toute personme cherchant un renseigne-
ment de le trouver immédiatement. Des catalogues
sans prix ou sans listes d’escompies ne seraient d’aucune
utilité; de plus, les poids et mesures doivent étre con-
vertis en poids et mesures du pays auquel ces renseign:-
ments sont destinés. 11 faudrait aussi y ajouter des
listes de références.

“ Les catalogues et autres matiéres imprimées sonl
classés d’aprés les différentes branches du commerce
qu'ils concernent ; le visiteur peut ainsi facilement trou-
ver ce qu'il cherche.

Pour que la classification des documents imprimeés
soit bien faite, il est nécessaire que les personnes gul
les envoient fassent connaitre en méme temps & nos
consuls les diverses spécialités qu'elles tiennent, de ma-
nidre 4 épargner des recherches fastidieuses et & facili-
ter I'enregistrement.

“En portant ce nouveau genre de propagande & la
connaissance de nos lecteurs, nous ne pouvons que les
inviter A se joindre an mouvement qui, dans I'état mo-
derne du commerce, ne pent que produire des résultats

satisfaisants. ”

Calendrier

Nous accusons réception & la maison Woods Company, Tad

manufacturiers de tentes, couvertes, tweeds et lainages, etc

dont le siége social est & Ottawa, de son splendide calen-
drier pour l'année 1906

——

Les voyageurs de la New York Silk Waist partirout sur la
route avec leurs échantillons du Printemps, aussitot  aprs
le ler janvier.
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LES SOUS-VETEMENTS HARRIS & COMPANY, LimiTe.

e ates® o

Irrétrécissables, Souples, Elastiques,
conservent leur forme jusqu’a ce qu'ils
soient hors de service. Nous pouvons
expédier promptement cette ligne.
Nous pouvons aussi faire livraison

" - » The Ouo Way
immédiate de N0¢ mank S5
Corps, Oalegons, Maillots, et ETOFFES A COSTUMES
Combinaisons & cotes, d'un ajus- SOUS LIAPEIND
ta’ge pm&it, pour Dﬂ.mes et Par lintermédiaire de notre re|u-"~T-|nn‘;|I.
offr A ortiments c ts d'e-
Enfants. amtiiions. dana s dossine 168 phus nouveauE
'. pour Etoffes i Costumes de Dames, Nou
veaux tissus attrayants pour répondre au

changement de styles. Ces marchandises
feront un usage satisfaisant, et vous devriez

The c. Turnbu“ 00', les avoir pour la saison prochaine, . .

LIMITED Agents de vente :
NYPENNY BROS. & CO.
GALT, ONT,, CANADA MONY® To‘o-woo c

Tweeds ¢ Fournitures pour Tailleurs

——ee A COMPL ET e

LE PLUS GRAND ASSORTIMENT
E_NOUS AYONS JAMAIS EU.

Nous avons maintenant Notre assortiment de

o
en mains tous nos échan- Marchandises d&'N
tillons pour le commerce e
et nos 14 voyageurs est considérable malgré
sont sur leurs routes que nos ventes afent été

plus considérables que

respectives avec les
d habitnde

échantillons du

i Nous voulons avec la fin de la saison nous débarrasser de nos Marchandises
d'Hiver pour faire place aux marchandises du printemps. Nous avons
réduit nos prix en conségquence et invitons nos clients & en prendre avantage.

| Nous invitons cordialement MM. les Tailleurs A nous rendre visite
: et A examiner nos marchandises ou 4 demander NOS ECHANTIL-
s LONS qui sont toujours A leur dispositi Nous défi toute

compétition.

A. McDOUGALL & CO.

Prop oF de la célé Serge TYKE & BLENHEIM,
l Aussi des Serges YOTSMAN. Les ges sur le hé.

196 rue McGill, Montreal. Je» 'S, “"SiRoch, ovesec.
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NOTRE GRAND

DEPARTEMENT DE TISSUS LAVABLES

Printemps 1906

Nos voyageurs offrent maintenant un assortiment

plus grand et plus complet que jamais de TISSUS
LAVABLES pour la saison 1906.

Nousdésirons attirer l'attention des acheteurs sur
les modeles originaux et exclusifs et sur la nouveauté
et l'attrait qu'offrent nos Tissus, tant étrangers que
domestiques.

Un examen attentif de nos cartes des couleurs
révelera le

“JE NE SAIS QUOI DE NOUVEAU"

que vous avez recherché.

Toutes nos lignes sont aussi up to date, sous tous
les rapports, que des experts peuvent les faire.

Nos représentants pourront vous intéresser,
quand vous placerez votre ordre pour le printemps.

GREENSHIEL]]S LIMITED

MONTREAIL.




