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Un rendez-vous qui fomb& & peintinommé
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Conférence et mission Canada-Turquie

IstanBUL ET ANKARA — le 9 mai 2005 — La conférence
mixte annuelle du Conseil d'affaires Canada-Turquie
(CACT) et du Conseil d'affaires Turquie-Canada de la
Commission des relations économiques extérieures de
la Turquie (CREET) réunira des chefs d’entreprise et des
dirigeants gouvernementaux pour frouver des moyens
d'élargir le commerce et d'accroitre les investissements.
Cette conférence s'inscrit dans le cadre d’une mission
commerciale qui se déroulera du 8 au 11 mai 2005.
On encourage les sociétés canadiennes a tirer parti
des nombreuses possibilités offertes en Turquie.
Soulignons & cet égard que les sociétés turques se
tournent de plus en plus vers I'Ouest, c’estadire I'Europe
et I'’Amérique du Nord afin de trouver des partenaires
commerciaux, des bailleurs de fonds et des fournisseurs.
C'est pourquoi le théme de la conférence est « Canada
et Turquie : un rendez-vous qui fombe & point nommé ».

Qui devrait assister a cette conférence?
Les sociétés canadiennes qui font déja affaire en
Turquie pourront y renforcer leurs liens et y établir de
nouveaux contacts afin de rehausser leur profil et
d'aborder d'importants dossiers qui pourraient faire
progresser leurs activités commerciales.

Les sociétés qui ne se sont pas encore familiarisées
avec la Turquie pourront également y rencontrer des
dirigeants d'entreprise et des chefs politiques afin
de parfaire leur connaissance du milieu politique et
réglementaire turc, d'étre mieux au fait des possibilités
qu'offre ce pays et de tirer parti de |'expérience
d'autres sociétés qui y sont déja présentes.

Les sociétés canadiennes déja établies en Europe
pourront se renseigner sur les avantages que
comporte le secteur de la fabrication en Turquie et
découvrir son réle en tant qu’assise manufacturiére
pour des biens destinés au marché européen. Les
sociétés canadiennes intéressées a la Russie et &
I'’Asie centrale y rencontreront des dirigeants

d'entreprise turcs qui pourraient devenir de précieux
partenaires dans cette région en plein essor.

Les institutions financiéres et les sociétés d'investis-
sement en capital de risque auront la possibilité de
promouvoir les points forts des marchés financiers
canadiens et des sources de financement auprés de
personnes clés au sein du milieu des affaires turc.

Tous les participants pourront tirer parti des contacts
établis par le CACT, seule organisation au Canada
disposant d'un vaste réseau de contacts en Turquie
grdce aux parfenariats qu'elle a établis avec la CREET
et gréce a ses relations avec 'ambassade du Canada
en Turquie, Commerce international Canada (CICan) et
les Manufacturiers et Exportateurs du Canada (MEC).
Cette mission et cette conférence sont destinées aux
cadres des sociétés canadiennes, y compris les PME,
dans un large éventail de secteurs.

voir page 3 — Conférence
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réglermammmn douaniére,
rtation, de développement de marchés, de financement
| ents, des représentants des divers ministére
ot genae& seront sur place pour aider les entreprises
canadiennes dans leurs démarches.

Conférence : Exporter aux Etats-Unis
Si vous souhaitez accroitre vos exportations vers les Etats-Unis, ne
manquez pas la conférence « Exporter aux Etats-Unis » qui se
tiendra dans le cadre du salon le 15 avril prochain, en matinée,
avant son ouverture. Les thémes suivants y seront abordés :
perception des consommateurs américains, exigences
réglementaires américaines et tendances de consommation.
Vous pouvez obtenir de I'information supplémentaire en
consultant la rubnque « Evénements spéciaux » sur le site du
SIAL Montréal & www.sialmontreal.com ou par courriel &
infocafeexport@agr.gc.ca.
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Reconstruction de I'lraq

AMMAN, JorDANIE — du 4 au 7 avril
2005 — Rebuild Iraq 2005 est la
seconde exposition internationale axée
sur la reconstruction de |'Irag. La
premiére exposition, tenue au Koweit
I'année derniére, a regu le plus
important appui international jamais
consenti & une foire commerciale dans
la région. L'exposition a accueilli plus de
1 400 entreprises de 48 pays.

En Iraq, la demande de fournitures et
de matériel d’infrastructures, de services
et de technologies destinés aux secteurs
économiques et industriels clés est estimée
a plus de 195 milliards de dollars pour
les dix prochaines années. les principaux
secteurs représentés a celte exposition
sont les suivants : bétiment et construc-
tion; pétrole et gaz; électricité; chauffage,
ventilation et climatisation; télécommuni-
cations; agriculture et aliments; santé et
environnement; accueil; emballage et
imprimerie; éducation; machines
industrielles; sécurité; et TI.

Cette année, |'exposition mettra & la
disposition des fournisseurs de divers pays
un endroit sOr ol présenter leurs produits
et technologies & des entrepreneurs
iraquiens, a des entrepreneurs et sous-
traitants régionaux et internationaux, a
des commergants et importateurs ainsi
qu’aux responsables iraquiens du Fonds
de développement de I'lraq.

Pour que les délégations internationales
participantes puissent étre bien renseignées
sur la sécurité et le milieu des affaires en
Iraq, les organisateurs tiendront aussi une
conférence de deux jours. On y abordera
toutes les grandes questions : sécurité,
finances, contrats, affaires, santé, dévelop-
pement d'infrastructures et commerce.

Pour obtenir de plus amples ren-
seignements ou pour vous inscrire,
communiquez avec Bechara Nacouzi,
International Trade Fairs, tél. : (514)
685-3530, téléc. : (514) 685-6873,
courriel : bnacouzi@videotron.ca. Pour
obtenir des précisions au sujet du marché

iraquien, communiquez avec Albert Galpin,
Direction du Moyen-Orient, Affaires
étrangéres Canada et Commerce
international Canada, tél. : (613) 944-
2396, téléc. : (613) 944-7975, courriel :
albert.galpin@international.gc.ca. ¥

o péfrole et gaz : 15 milliards de doll
e électricité : 20 milliards de dollars
e infrastructures : é milliards de dollars

o Tl et télécommunications :
8 milliards de dollars

Faire affaire avec I’ONU en Iraq

es acquisitions de I'ONU pour I'lraq
I_se font par I'intermédiaire de ses orga-
nismes d’exécution, selon les régles et
procédures financiéres de chacun d’eux.
Pour les acquisitions importantes, c'est-G-
dire de plus de 100 000 $, ces orga-
nismes recourent & deux types d'appels
d'offres internationaux : I'invitation &
soumissionner, par laquelle les entreprises
sont appelées & fournir des biens répon-
dant & des spécifications précises, et la
demande de propositions, qui a trait &
des propositions de services de consul-
tation ou d'autres services de ce genre.

'ONU est a la recherche de :

o consultants dans divers domaines fels
que I'éducation, la gestion financiére,
I'analyse de |'environnement, I'hygiéne
publique, la gouvernance et |'urbanisme;

o fabricants, grossistes et exportateurs de
plusieurs types de produits, du matériel
lourd aux instruments et véhicules
agricoles, en passant par |'équipement

spécialisé, les micro-ordinateurs et les
produits pharmaceutiques;

o firmes d'ingénierie et sociétés
contractantes possédant notamment
une expertise en matiére de projets
d’infrastructures, d’eau,
d’assainissement, d’aménagement
électrique et de construction,

e établissements de soins de santé et
écoles publiques : 2 milliards de dollars

e logement ; 2 millions de nouvelles
habitations

Pour de plus amples rensei-
gnements, veuillez consulter le site
www.irffi.org et cliquer sur « UNDG Iraq
Trust Fund », puis sur « UN Procurement »
et « Current Opportunities ». ¥
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