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L’ELEGANCE . \

La chaussure élégante attire
I'attention.

LES
CONTREFORTS DE CONFIANCE

- BENNETT

TRADE MARK
donnent aux chaussures “I’élégance
de la forme”. Rien a y ajouter, rien
a y retrancher.

L'ajustement de vos formes n'est pas

un détail
j Nous considérons que c’est un Art.
Bureau d'Ontario: Bennett Limited
105 RUE AHRENS OUEST ] i ' 59 RUE ST-HENRI,
KITCHENER Fabricants de Fournitures pour Chaussures MONTREAL.

CHAMBLY CANTON, P.Q., CANADA.

Les contreforts faits au Canada par les plus importants fabricants de fibre a chausures
de PEmpire Britannique.




CEST LA VERITE
Accessoires

pour

Chaussures

en tous

Genres

La vérité se trouve dans la preuve et les contreforts de fibre de

Lamontagne, Racine & Gie

ont prouvé a plus d’'un manufacturier important qu’ils sont supérieurs en fait de qualité
et de confort.

S~~~

Si vos ontreforts ne font pas bien sur L'emploi de sous-caps communs dans
vos formes, donnez-nous en avis, et nous | ¥OS bonnes lignes est une bien pauvre
&économie. Pour vos bonnes chaussures,
employez toujours les sous-caps de cuir de
Lamontagne, Racine & Cie.

les ajusterons, car nous pouvons ajuster

les formes les plus difficiles.

Nos fausses semelles “Union” sont bien meilleures que le carton et ne coiitent que bien peu
‘ de plus. Demandez-en un échantillon par colis postal.

LAMONTAGNE, RACINE & CIE.

115 rue Arago, QUEBEC.

En &crivant aux annonceurs, si vous mentionnez le “Prix Courant”, vous vous assurez un meilleur gervice.
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Vous ferez plus d’affaires

pendant la saison des Féles j

si vous tirez un bon parti de ce que nous avons fait, et
de ce que nous faisons, pour montrer a vos clients la ma-
niere d’embellir leur service de table avec du Com-
munity.

La distinction et la plus grande durée du Community
Plate sont votre meilleure assurance que vous ferez d’ex-
cellentes affaires pendant la saison. Le Community
Plate est le cadeau supréme en argenterie.

XA oy xxX XX xxX XX XX 1L

Ne perdez pas un instant pour compléter votre stock
" de peur de ne pas retirer tous les bénéfices que vous pro-
curera I’étalage du Community Plate pendant les Fétes.

) B - G > -

Il y aura bien des cadeaux en Community Plate a la
Noél et au Jour de 'An. Viendront-ils de chez vous?
Ecrivez aujourd’hui a votre marchand de gros.

ONEIDA COMMUNITY, LIMITED.
Niagara Falls, - - Ontario. ~
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“Un contrefort fait en Canads

Fabriqué avec des Fibres de Fabrication Canadienne”

La campagne “Fait en Canada” organisée actuellement dans_ tout le
pays a pour but d'obtenir une nouvelle attitude du public Canadien a 1'égard
des chaussures de fabrication canadienne.

Un contrefort fait en Canada est.le contrefart logique pour une chaus-
sure faite en Canada. ‘

Les contreforts D & P sont faits. en Canada par des Canadiens, pour
des chaussures de fabrication Canadienne. Les employez-vous?

KID KIP

.Un cuir de coté chromé en deux pesanteurs
ayant un grain et un fini semblables au chevreau
véritable, mais bien meilleur marché.

]

Il est exceptionnellement durable et de belle
apparence, tandis que son bon marché comparative-
ment au chevreau véritable vous permet d’offrir de
plus grandes valeurs dans vos produits. Nous nous
ferons un plaisir de vous adresser des échantillons.

DUCLOS & PAYAN

Tannerie et mnnfactnres‘: - Burezu de vente et entrepft:
ST-HYACINTHE 224 rue Lemoine
_ o MONTREAL
REPRESENTANTS:

Pour I’Ontarfo:—E, R. Lewis, 456 rue Front E., Toronto.
Pour la ville de Québec:—Richard Frére, rue St-Valler, Québee.

En &crivant aux annonceurs, si vous mentionnez le “Prix Courant”, vous vous assurez un meilleur service.
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Printemps 1921

Trépointes fines et 'McKays pdﬁr
~ hommes et dames.

AtRiCiA | Tufns pour dames.i

Trépointes et

g McKays
=ﬂﬁl’h‘ﬂpﬂlﬂm e homnz,:,spgtu r

dames.

Nous avons une splendide collection préte a subir votre examen
et comprenant: ' :

Trépointes moyennes et fines pour hommes.

. McKays moyennes et fines pour garcons et jeunes gens.
McKays moyennes pour dames et demoiselles.
McKays moyennes et fines pour enfants.

Toutes nos chaussures sont soignées jusque dans leur moindre
détail. Nos prix sont modérés malgré la bonne qualité du matérel .
et de la facon. Ce sont certainement les meilleures valeurs que vous :
puissiez obtenir pour votre argent. ’

Daoust, Lalonde & Cie., Limitée
MONTREAL, P.Q.

En &crivant aux annonceurs, si vous mentionnez le “Prix Courant”, vous vous assurez un meilleur service,
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BHAUSSURES DE PRIX MUYEN

P OUR la saison prochaine, nous devons f
nous spécialiser plus que jamais dans les |
“chaussures de prix moyen”. Le public va les | |
demander et ce sont les marchands qui auront |
un bon assortiment qui feront des affaires. |
' |

Service deréassortiment -

~ Quels que puissent étre vos besoins, notre AU
stock immense est presque toujours a la hau- L0
feur de la demande. |

Faites nous connaitre vos besoins et nous | |
vous ferons voir ce que signifie reellement un .

“service de chaussure”. _ i

‘ . . .. . B
James Robinson Co., Limited N
- Spécialistes en Chaussures fines i .
184 Rue McGill, - -  MONTREAL. - i
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Attenfion particuliére

et traitement équitable

M

Depuis quarante ans la maison Robinson a
satisfait aux besoins d’une clientele toujours
- croissante et aujourd’hui avec I'expérience que
nous -avons derriere nous, nous sommes en
mesure de donner un service sans égal.

T T

S

Nous donnons une attention particuliére a tous les

ordres, en choisissant le stock avec un soin spécial et une

AN S

surveillance personnelle.

Nous sommes préts a vous approvisionner.

Spécialistes en chaussures fines
184 Rue McGill, - -  MONTREAL.

|
|
|
| James Robinson Co., Limited '\
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Les Semelles répondent a la question
‘ - de prix

Lorsqu'un  client souleve la ques-

tion de prix, offrez-lui des chaussures

qui donnent un plus long usage.

TNe

Car si deux paires de chaussures
se vendent le méme prix, mais qu’'une
paire donne un usage plus long que
Iautre, le cout final de la paire qui dure
longtemps sera moindre.

Les qualités d’usage de la semelle
déterminent en grande partie la'durée
de la chaussure. Par suite la réponse

- a la question de prix consiste dans les

chaussures avec les semelles qui du-
rent plus longtemps — les semelles
Neolin garanties.

La longue durée des semelles
Neolin a été prouvée d’une facon in-

contestable par les millions de paires
en usage actuellement.

Vous pouvez vendre les chaussures
avec semelles Neolin au méme prix
que les chaussures avec semelles de
cuir.

En agissant ainsi vous aidez le

client a économiser sur ses dépenses
de chaussure tout en ayant des chaus-

sures plus confortables.

De plus la demande pour le cuir de
haute qualité est ainsi diminuée et le

cout ¢leve des chaussures est modéré

— parce que le cuir a semelle le meil-
leur et le plus cher est le seul matériel
qui puisse-a tout ¢gard etre compare
avec les semelles Neolin pour I'usage.

En &crivant aux annonceurs, si vous mentionnez le “Prix Courant”, vous vous assurez un meilleur service.



Vol. XXXIII—No 47

9

LE PRIX COURANT, vendredi 19 novembre 1920

les gens achetent facilement des
chaussures a Semelles Neolin

Si vous achetiez un vétement tout
fait et que le vendeur prit un soin spé-
cial a vous faire ressortir les qualités
qui font durer un costume plus long-
temps et qu donnent ure meilleure
protection contre les intempéries, vous
seriez favorablement impressionné. Si
le costume portait une marque de fa-
brique bien connue — sans coiiter plus
cher que n’importe quel autre genre—
vous éprouveriez une certaine con-
fiance en lul qui vous induirait proba-
blement a acheter.

C’est exactement le role des chaus-
sures a semelles Neolin dans votre ma-
gasin. S1 vous avez un bon assorti-
ment de modéles et de pointures; si
vous les offrez a chaque client avec
quelques mots de recommandation;
vous constaterez que 60% a 75% de
vos ventes seront pour des chaussures
avec semelles Neolin.

Lisez Pétiquette de garantie de la
semelle Neolin au coin de cette page.
Voyez comment Goodyear vous dé-
gage de toute responsabilité au sujet
de la durée des semelles. Vous per-

met d’offrir a vos clients des chaussu-

res avec des semelles portant une ga-
rantie écrite de DURER PLUS LONG-
TEMPS QU’AUCUN ‘AUTRE GENRE
DE SEMELLE.

Neolin Sole

Si vous ne savez pas exactement ou vous
procurer certains genres de chaussures avec Se-
melles Neolin: garanties, écrivez a notre départe-
ment de Semelles et Talons.

The Goodyear Tire &
Rubber Co., of Canada
Limited

TORONTO, ONT.

Ces chaussures sont [faites
d sur semelles intérieures en
cuir et les semelles Neolin y
ont été appliquées d'une ma-
nidre approuvée par nous. Si
les semelles de ces chaussu-
res ne vous donnent pas un
service plus long que celul
que vous aver ['habitude de
des Semelles autres
que Neolin,
avec cette étiquette au mar-
chand, ou 3 n’importe quelle
succursale Goodyear, et une
autre paire de Semelles Neo-
lin y sera fixée gratuitement.

The Goodyear Tire &

retournez-les

Rubber Co. of Canada
Limited.

Halifax, St. John, Québec,

Montréal, Ottaws, Toronto,

Hamilton, London, Winnipeg,

Regina, Saskatoon, Calgary,

Edmonton, Vancouver.

Gardez cette étiquette,

- -~
2’

1

€

En &crivant aux annonceurs, si vous mentionnez le “Prix Courant”, vous vous assurez un meilleur service,
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| Cotte Saison-ci vous allez vendre
| s de Chaussues en Cheva

C’EST un fait certain et défini qhe le chevreau
aura la vogue au printemps.

Dans les chaussures pour hommes on le trouve

.daps toutes les formes depuis le bout semi-
pointu jusqu’a la chaussure la plus confortable.

Les bottines pour dames, en-noir et couleur,
f; de 8%, 814" et jusqu’a 10” faites en chevreau
Evans vont se vendre d’'un océan a l'autre.

Si vous spécifiez le chevreau Evans, vous
pouvez etre assuré de I'uniformité du cuir dans
I chaque chaussure.

John R. Evans Leather Co.,
Limited.

214 RUE LEMOINE e 1 MONTREAL

En 6crivant aux annonceurs, si vous mentionnez le “Prix Courant”, vou: vous assurez un meilleur service.

-
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Spécialites KENDEX
KENDEX, Premieres pour le Cousu Trépointe et le Cousu Machine
(McKay).
KENDEX, Semelles Intermédiaires pour chaussures.
KENDEX, Fausses pour le Cousu Machine (McKay) et le Cousu
: Chausson Retourné.
. KENDEX, Bourrures pour le Cousu Machine (McKay) et le
Chausson Retourné.
KENDEX, Premiéres, a vulcaniser, pour chaussures Tennis ou Sport.

KENDEX, Fausses.
KENDEX, Talonnettes.

Kendex offre un avantage considérable sur tout autre matériel en usage. Il n’est pas affecté
par ’humidité ou la transpiration, ne craque pas, ne renfle pas, ni ne se contracte. Il est d’une
couleur fixe par consequent ne tache pas les bas les plus délicats. Kendex est un isolateur absolu,
étant un mauvais conducteur il tient les chaussures fraiches en été et chaudes en hiver. Kendex
élimine toute sensation désagréable, soit brillure, échauffaison ou piqlire souvent causée par une
transpiration excessive ou I'emploi d’autres matiéres a premiéres. Il est flexible et se conforme
facilement a la forme du pied. Kendex soulage positivement les callosités du pied.

Rappelez-vous que :

“Bon pied donne bonne flgure”.

Demandez KENDEX

FEUTRE A LA PIECE  TALONNETTES
- DOUBLURES POUR LANGUE

KENWORTHY BROTHERS OF CANADA LIMITED

St-Jean, P. Q.

Représenté par HORACE D’ARTOIS 224 Rue Lemolne, MONTREAL, P.Q. .

En &crivant aux annonceurs, si vous mentionnez le “Prix Courant”, vous vous assurez un meilleur service,
. ' .
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| La Compdgnie de Chau'ss_ures.

LA RENA, LIMITEE

Fabrlque a Viauville, Montréal.

Nous conseillons fortemiént aux détaillants de prévoir
leurs besoins et de ne pas hésiter a s’approvisionner dés
maintenant. Nous leur assurons pleine garantle contre
toute baisse de prix.

Commandez en toute confiance et ne risquez pas de
manquer la vente par défaut de marchandise.

La Compagnie de Chaussures LA RENA, Limitée
- HARRY E. THOMPSON, gérant des ventes. |
J. A. LEO LECLAIR, représentant pour le district de Mont;éal; |
Salle d’Echantillons, Chambre 101, 153 rue Peel, , ) Téléphone:
coin des rues Peel et Ste-Catherine, : Uptown 322
MONTREAL. SR | |

. En &crivant aux annonceurs, si vous mentionnez le “Prix Courant”, vous vous assurez un melilleur service,
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" Particulierement---

Spécialifés
pour le Jobber.

AT

Le commerce de gros a apprécié
depuis quelque temps les valeurs
extraordinaires de nos meilleu-
res ’

GG

~ Chaussures en canevas blanc
pour Dames, Demoiselles et

Enfants.

Sans aucune exception, on
trouve une réelle valeur dans
toute chaussure que nous sou-
mettons.

Ne manquez pas de voir nos souliers lacés & 1 et 2 oeillets en noir et
en canevas blanc.

MANUFACTURIERS POUR LE JOBBER DE LA MEILLEURE LI-

GNE DE CHAUSSURES EN CANEVAS BLANC POUR DAMES,

. DEMOISELLES' ET ENFANTS; FABRIQUANT EGALEMENT DES
 CHAUSSURES DE CUIR MCKAY FINES ET MOYENNES POUR

A

ﬁagnon, Lachapelle & Hebert

55 Rue Kent, - - = - MONTREAL.

e

T

En Serivant dux annonceurs,” oi vous momlonmz le “Prix Courant" vous voqa assurez un molllour service,
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SOUS-CAP, c’est la longue durée

“Cela signifie qu'll doit étre imperméable a I’eau, a la transpiration
et assez fort pour résister aux chocs violents. Le procédé du sous-cap
Vulco-Unit donne exactement ces qualités essentielles.

Employez le véritable

SOUS @ CAP’

Appareil, Procédé : et Produlto ane(él

VENDU UNIQUEMENT PAR

Beckwlth Box Toe lelted

SHERBROOKE P.Q -

La seule chose que vous désirez dans un

Cartons#pour chaussures

 fournissons les plus grandes manufactures de chaussures du Dominion.

I Adressez-nous vos demandes en 'mdlquant. les tailles et quantités.

“LA MAISON DU SERVICE”

BOITES DE CARTON DE TOUS GENRES

862-864, Avenue Lasalle - - - - - . Montréal, Que.

Nous voulons seulement l'occasnon de le prouver.

Nous fabriquons des cartons en tout genre pour bottmes et souliers, et nous

En &crivant aux annonceurs, si vous mentionnez le “Prix C o7 iots vous - un‘ e ’...-_}_.,
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Etes-vous sir

que votre stock de

chaussures en caoutchouc
est complet?

Le personnel de notre
_magasin est sur la pointe
des pieds prét a remplir vos
commandes de réassortiment.

TELEPHONEZ, ECRIVEZ OU VENEZ

THE COLUMBUS RUBBER COMPANY
OF MONTREAL, LIMITED.

En_écrivant aux annonceurs, si vous mentionnez le “Prix Courant”, vous vous assurez un meilleur service,
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Chaussures Marque Yamaska

Lorsque vous vendez des Achaussures, c’est certaine-
ment un grand point que d’avoir confiance qu’elles seront
bonnes et donneront dollar pour dollar en valeur. Nous
nous sommes spécialisés dans la fabrication des chaussures

< courantes depuis plus de cinquante ans en ayant comme pre-
miére pensée la qualité ef le service.

Le résultdt est que vous pouvez vendre ahjourd’hui les
CHAUSSURES DE LA MARQUE YAMASKA avec toute

confiance que chaque vente signifie un client complétement
satisfait..

LA COMPAGNE J. A & M. COTE

St-Hyacinthe, P. Q.

La Trépointe |
GLOBE a coussin

Pour I'ajustage, le confort et da qualité il o'y a rien
qui égale notre chaussure 3 trépointe Globe 3 cous-
sin. Elle est faite sur une forme rationnelle, qui
laisse au pied tout 'espace nécessaire tout en étant
du meilleur. style. La semelle jntérieure & coussin
assure un confort que seule peus procurer une
chaussure fabriquée d'aprés le procédé de la tré-
pointe & coussin. Le meilleur cuir qui puisse 8tre
- acheté, employé d'aprés le meilleur procédé de tré-
pointe connu, donne une qualité insurpassabie.

Nos chaussures de marche pour enfants sont faites
d’aprés le méme procédé, mais la semelle extérieure
est souple et flexible, comme l'exige un pied d'en-
fant. La qualité et le style sont ceux du modale &

trépointe Globe & oou_ssin—
CONFORT | el |
azance il Globe Shoe

&——p comiomr  LIMITED

— Fabrique a TERREBONNE, P. Q

OUALITE

ALIVND'

En €crivant aux annonceurs, si vous mentionnez le “Prix Courant”, vous vous assurez un meilleur. lervlce.
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NOS VOYAGEURS

sont actuellement sur la route
avec une série compléte de nos
échantillons de chaussures en
cuir et en toile pour le Prin-
temps prochain. '

- Il est & votre avantage d’at-
tendre leur visite avant de pla-
cer vos commandes — Non seu-
lement nos lignes sont superbes,
mais nos prix sont des plus avan-’

GUETRES

de toutes couleurs — de différents patrons. Chaussures en
feutre de toutes sortes. Exécution rdpide des commandes
qui nous sont confiées.

CLAQUES Nous avons continuellement en mains
un stock considérable de “claques” de

M ALTESE cette marque et nous pouvons exécu-

ter rapidement les commandes que
- CROSS NOus recevons.

MAISON
GIROUARD

(B, T. SHOE CO.) = LimiTEE
ST-HYACINTHB, L QUEBEC

n Gcrivant aux annonosurs, si vous mentionnez le “Prix Courant”, vous vous assurez un meilleur service
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Jrene—

'CHAUSSURES LADY BELLE

McKAYS FINES POUR DAMES

Avez-vous vu notre collection pour le printemps 19217 Si
notre voyageur n’est pas-encore passé chez vous, nous vous conseil-
lons fortement de I’attendre avant de placer vos ordres.. Il y va de
votre intérét, car vous trouverez certainement dans notre excellent
assortiment de quoi satisfaire les besoins de votre clientéle élégante.

The Lady IBelle Sboe Co.,

Limited

Fabrlcanu de chauuures fines McKay pour dames.

KITCHENER, - -  ONTARIO.

o IHRSURE

REPRESENTANT!:

American Lacing Hook Co., Waltham,
Mass, Crochets & lacets et machines
pour fixer les crochets.

Armour Sand Paper Works, Chicago, IlL
Tissu et papler pour polir et nettoyer,

Bo.ton Leather Stain Co., Boston, Mass.

" KEncres, teintures, oires, etc., Blanchi-
ment Cyclone,

. The c«oiylon Ce., Buton. Mass., Cero-
: xylon, la cire liquide parfaite.

Renforcement de contre fort et attache-
! talon Staytite.

Fabrique et Succursale:
37 Foundry St. S.
KITCHENER.

_ Dean Chase Co., Boston, Mass.

Articles pour chaussures, fil de coton.

. The Ls. G. Mnm.cmnnu.o.

Machinerie & chaussures.

Hazen Brown Co., Brockton lnu.lud.h
rapportés _Gomme,
ment & caoutchouo, L

Lynn Wood Heel Co., Keens, N.H. Ta-
lons enx bols et blocs pour emporte-
place. ; »

Mukommumco.nutﬁ..m.
Machines & marques et frapper, com-

posés, encres.
M. H., Merrlam & Co., Bosten, Mass,
Machines & coudre & arréter, ete.
* Sidge Social:
154 Rue Notire-Dame Ouest,

MONTREAL.

Puritan Mfg. Co., Boston, Mass.
Machines & coudre au ligneul. Pro-
oédé Poole pour fausses semelles Good-
_ year, :
The 8. M. SBupplies Co., Acocessolres de
fabriques, Aiguilles, etc. )
J. Spaulding & Soms Co., N,

, NH.

Contre forts garantis en fibre, huqu
semelles en fibre. .

Safety, Utility, Economy Co., Boston,
Appareils de chauffage électrique.

Thmm“ Co. Toronto, Ont.
Lacets & chaussures,

"United Stay  Co., Cambridge, Mass,

Guir et imitation de cuir. Trépointe,

Succursaie:
566 Rue St-Valier,
QUEBEC.

EA"Sorivant aux ahnonosurs; &l Véus mientionriez 1%  Prix Cournt”, vous: vous.nssurez un mellleur service.
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Réperations soignées de Chaussures pemdant que vous attendes
DEMI-SEMELLES TENAX — TALONS “MALTESE CROSS”

SEMELLES TENAX

Les Semelles Tenax sont légéres, flexibles, imperméables, silen-
cieuses, et donnent un long, trés long usage. Vous pouvez les re-
commander sans réserve et étre certains qu’elles vous créeront une
clientéle. '

Faites vos réparations avec les

SEMELLES TENAX

les talons de caoutchouc

¢ SCOOP 99

Maltese Cross

Gutta Percha & Rubber, Limited
| SIEGE SOCIAL ET FABRIQUE — TORONTO .
Succursales dans les principales villes du Canada.

Bn éorivant aux unnobooun, ll vous mentionnez le "P;br()ouunt". vous vous assurez un meilleur servioce,
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Table Alphabétique des Annonces

A ggz, ‘A.MA., !bwl‘ﬂs' el g H 0
pointe . . . . .
Counfllard, A te. . .. 80 Hamilton Stove . . . . . 68 Oceanic Oyster . Couverture
ﬁﬂ%ﬁmﬁf a‘(ijhtu'i‘::ﬂ: = Cﬁ:mg':,.l’m"i“&,cm . .7 HectorShoe. . . . . . .. 49 Onelda Community . . . . §
..... ' o Cou'eriure Clément Meunjer . . . . 66 Omeg‘ Mlch]ner’ T
Assurance Mont-Royal . . 80 I P
B . D Imp. Tobaceo . . . . . 89 B Poall '
i Daoust, Lalonde & Clo . . & {ng:stﬂ&l Elxpgn A ?; . Poulin & Cle Ltée . . 8
Dominfon Canners Ltd . 77— rooone SUPRY .o
Banque Molsons. . . . . 8 Ductos & Pavax . ° 4 K R
Banquo d'Hlochelaga. - . 73 putty, 3. J % Co. 7% = Beas Foot
nque Natlonale . . . . ya " 2 King Paper Box . . . . . na Footwear . . . . . 12
Banque Provinclale . . . 78 Doswell Lees . . . . .. s ﬁﬂiﬁ:&?’mx _____ }: Ramsay Palnt . . . . . 6
Bennett Limited . . . . ' Kearney . . . . . . . . g3 Robinson James . . . . 67
e Couverture E ’ :
Breithaupt Leather Co., L 8
Blllttldh'c'l' ol gg Evans&Le&ther ..... gg T —
ritish Colonla ¢ 1ns, Edd 6 a s 6 e e e ; cho 0 o o ow e 2
Beckwith Box Toe . . . 14 d %:fn’onl&g:e,smln%'ﬂw& 18 Slater Shge . . . Couverture
Brodle & Harvle . . . .'7b F Couverture Sisman S8hoe Co. Ltd . . 20
Brodeur, A. . . . . ... o £ e ) Stauntons Ltd . . . . . . 67
Beach Foundry . . . . . 69 : Still Mfg Co. . . . . . . 68
oft . . ... 67 Fontalne, Henrl . . . . . 80 I ¢ Sun Life of Canada . . . 80
Brandram Henderson . .70 Ford . . . . . . " .. . McCormlek . . . . . . : .. ¢ St Croix Soap . . . . . "
Macdonald Reg’d . . . . 63
c ' 6 Hathlen, CIX‘J.-‘L. SRRN T
¢ Ury Ae o . &« . . . Tétrault Shoe . . . . . 25
Canada Foundrles. . . . . 80 Gagmonm, Lachapelle . . . 18 Montbriand, L.-R. . . . . 80 o
Can. Cereal Flour Mills . gg gagno:’, ge A 2o gg gﬁ',':?,’,‘lsf,':f,“m R gg
Canadian Cons. Rubber. . aran ITOux e . 80 Morrow Screw . . . . .. Unlted Sh .
Canadlan Salt . . . . . . 65 Glronard, Limitée. . . .17 Maxwells . . . . . .. 6 Dniversal Tupoitan - 41
Cle J. A. & M. COté . . . 16 Globe Shoe Limited . . . 16 SRS
Clark, Wm.. . . . . . . 72 Goodyear Tire . . . . . 8.9 N W
Columbus Rubber Co. . . 15 Gunns Ltd . . . . . ... "
Connors Bros. . . . . . . 2 G‘ntta Percha . . . . ... 19 Nova Scotia Steel Co. . . 67 Wisintalner. . . . . . . 4

LES CHAUSSURES SISMAN POUR
LA SATISFACTION

Vente facile et agréable obtenue en tenant
cet article courant de haute qualité..

Auprés de qui les chaussures Sisman trouvent-elles leur vogue?
Pratiquement preés de tous — L'ouvrier d'usine, le travailleur a
i I'extérieur, 'homme d'affamres, I'employé de bureau, tous y trouvent
exactement ce qu'ils désirent. — une chaussure courante solide de

belle apparence et de long usage. -

Mettez-vous en rapport avec nous
pour avoir des échantillons.

The T. SISMAN SHOE. CO, Limited

AURORA, -  ONTARIO. o

En écrivant aux annonceurs, si vous mentionnez' le- “Prix Courant”, vous vous assurez un meillou.r service.
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Gueétres
Esmay

Pour N oé’lf!

Vous connaissez cette superbe ligne
de pointures d’un ajustage parfait—
en FEUTRE, DRAP et SOIE. Cha-
que paire est emballee d’une fagon at-
trayante dans un carton individuel.
Cet article est idéal pour les cadeaux,
car il y a une paire & un prix pour
convenir & chaque bourse.

10" Drap $38.75 la douzaine.
10" Feutre $27.00 —
12" Feutre $33.50 —

Donnez vos ordres maintenant

Livraison immédiate

Pantoufles
Indiennes

A cette époque d’articles faits a la
machine le cadeau d’exquises PAN-
TOUFLES INDIENNES faites a la
main est distinctif et différent. Nos
pantoufles indiennes pour hommes,
dames, enfants et bébés sont aussi
pratiques et aussi économiques qu’el-
les sont attrayantes. Cinq superbes
couleurs. ;

Hommes et femmes—
$18—$20—$22—$24 la douz.

* Enfants et bébés—

a partir de $10 la douz.

Département des ventes domestiques.

lndustrlal Export Company

of Canada, Limited

16 Rue St-Sacrement - - MONTREAL.

En &crivant aux annonceurs, si vous mentionnez le “Prix Courant”, vous vous assurez un meilleur service.
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Le Systéeme

du” DOGTEUR SCHOLL

Permet au marchand de chaussures
d’offrir a ses clients le bien-etre. La
moiti¢ de vos concitoyens souffrent
des pieds et le moyen le plus sur d’aug-
menter votre chiffre d’affaires est de
gagner leur confiance et leur clientele

en permanence en installant chez vous
le SYSTEME SCHOLL

LE FOOT-EAZER
du Docteur Scholl

élastique, inoxydable, exerce une pression ‘douce et constante, soutient le massif
osseux du tarse et du métatarse; supprime les douleurs causées par 'affaiblissement
de la voiite plantaire et soulage le pied. Tous ceux qui sont obligés d’étre constam-
ment debout devraient porter le FOOT-EAZER.
LE BUNION REDUCER
| du Docteur Scholl
en caoutchouc pur, de forme anatomlquement parfaite, soulage nmmedlatement
P'oignon doiloureux en snppnmant la pression et le frottement de la chaussure. Le

BUN]ON REDUCER se pose a méme la peau, gante P'articulation déviée et se porte
irapercu dans la chaussure la plus élegante,

LE TOE FLEX
du Docteur Scholl

en caoutchouc pur, de construction soigneusement etudlee, se place entre les doigts
de pied pour écarter et redresser le gros ortell dévié. - Se porte jour et nuit sans

Q

inconvénient.
PROFITEZ DE NOTRE VASTE PU BLICITE
Pour tous renseignements concernant le “Foot Eazer et autres appareﬂs du
“ Docteur Scholl, écrivez a

The Scholl Manufacturing Gompany,
LIMITED |

'~ Les plus grands fabricants du monde d’appareils pour les pieds. ~

Bureau-chef et fabrique: 112 Adelaide St. East, Toronto.
Fabriques & Chicago et Londres, Ang.

Bureaux de vente et de distribution 3 New-York, Paris, (France), La Havane, Melbonme,
Stockholm Buenos-Ayres, Cape Town.

—
En crivant aux annonceurs, si vous mentionnez lé_*Prix- Courant”; ‘vous vous assurez un..meilleur -service,
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Confies-nous la préparation
et Pimpression” de vos

CIRCULAIRES, DEPLIANTS
CATALOGUES ENVELOPPES
FORMULES DE FACTURES
ENTETES DE LETTRES
RELEVES DE COMPTE
LIVRES DE COMPTOIR, ote.

La Clef du Succés

< en Affaires!

UN CATALOGUE, UNE CIRCULAIRE.

OU UNE LETTRE D'AFFAIRE, BIEN
REDIGE, BIEN IMPRIME, BIEN PRE-
SENTE EST UN COMMIS-VOYAGEUR
IDEAL QUI VA TROUVER CHEZ-
EUX DES MILLIERS DE CLIENTS ET
EVEILLE EN EUX LE DESIR DE SE
PROCURER LES ARTICLES ANNONCES.
NOUS AVONS UN SERVICE SPECIAL,
QUI SE CHARGE DE LA PREPA-
RATION, DE LA REDACTION, DE
LA DISPOSITION, DE L'IMPRESSION
DES CATALOGUES, BROCHURES, DE-
PLIANTS, ETC., QUI FONT HONNEUR
AUX MAISONS QUI NOUS CONFIENT
LEURS COMMANDES.

IL SUFFIT DE JETER QUELQUES
NOTES SUR UN BOUT DE PAPIER ET
NOUS FAISONS LE RESTE.

TOUTES LES COMMANDES QUI NOUS
SONT AINSI CONFIEES SONT EXECU-
TEES AVEC SOIN ET CELERITE.

La Compagnie d’'Imprimerie des
Marchands, Limitée

198 Rue Notre-Dame Est, MONTREAL.

En écrivant aux annonceurs, si vous méntionnez la “Prix Courant”, vous vous assurez un meilleur service.
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Aiguiseur de patins USMC Aiguiseur de.patins USMC
Modéle A Modéle B- -

Bénéfices Supplémentaires
* PENDANT LES. B
- Nois d'hiver

IL Y A BEAUCOUP I’ARGENT A FAIRE PENDANT LA MORTE SAISON DU COMMERCE
DE REPARATION DES CHAUSSURES.

Vous ne sauriez vous passer d’'une de ces machines. C’est MAINTENANT
le moment de donner votre ordre de facon & recevoir votre machine et de
bien la connaitre avart la premiére poussée de la saison de patinage.

CES AIGUISEURS DE PATINS PEUVENT ETRE FIXES POUR AINSI DIRE A TOUS LES
GENRES D’'INSTALLATIONS.

Ecrivez-nous pour plus de détails.

United Shoe Machihery Co. of Canada, Limited

i - Avenue Bennet MONTREAL 227 Rue Craig Ouest
TORONTO KITCHENER QUEBEC
90 Rue Adelaide Ouest 179 Rue King Ouest 18 Rue Demers
—— = —

BE——

En é&crivant aux annonceurs, si vous mentionnez le .“Prix Courant”, vous vous assurez un mgillour un(ico.
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Les styles Tetrault
Sont du dernier cri

---Fiez-vous a cela.

---Le marchand qui expose la
chaussure Tetrault dans sa vitrine,
s’attire la clientele.

---L’homme qui achéte sera forcé

de dire:

“Clest quelque chose comme
chaussure”.

Tetrault Shoe Manufacturing
Company, Limited

LES PLUS GRANDS FABRICANTS DE CHAUSSURES
" DU CANADA

MONTREAL.

En 6crivant aux annonceurs, si vous mentionnez 1¢" * Prix Courant”, vous vous assurez un meilleur service,
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‘SORTEZ
VOS CLAQUES

N
‘ Lorsque vous garnissez vos
vitrines, placez la claque ap-
propriée a ‘coté de chaque
chaussure que vous exposez.

.

Suggérez & chaque client que les chaussures neuves doivent étre mu-

"nies de claques de forme et de modéle correspondants et expliquez-leur

que les chaussures et les claques durent davantage et sont plus commodes
et plus confortables lorsqu’elles sont bien ajustées. -

Yous pouvez le faire facilement, parce que
 Les 'C-l'aqtvles A du o
Dominion Rubber System

vous donnent des formes et des dimensions pour les nouveaux styles de
chaussures portées par les hommes, les femmes et les enfants.

Des annonces ayant trait aux claques du Dominion Rubber System
-apparaissent actuellement dans les principaux journaux et magazines de
tout le Canada.

Tirez tout le parti possible de cette publicité en exposant les claques
du Dominion Rnbber System dans vos vitrines et.en les. mentionnant
dans vos propres annonces de journaux. '

Lorsque vous manquez de modéles ou de pojintures, vous pouvez avoir
prompt et complet service par

LES SUCCURSALES DE SERVICE DU

~ Dominion Rubber System lelted

— situées &

Halifax, St. John, Québec, Montréal, Ottawa, Toronto, Hamilton, Brantford, Kitchener,
London, North Bay, Fort Willlam, Winnipeg, Brandon, Regina, Saskatoon,
Calgary. Lethbridge. Edmonton, Vancouver et Victoria.

;-

‘En Sorivant aux annonoeurs, sl vous mentionnex le. “Prix Courant”, vous vous assurez un meilleur service.
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Vol. III

MONTREAL, NOVEMBRE 1920

- S DANS LE

DOMAINE

DU CUIR ET DE LA CHAUSSURE

.

Ce qu’on dit sur le cuir et la chaussure. — Le com-
merce général s’améliore graduellement. — Les
prix baissent graduellement & une base d’affai-
res. — Les détaillants achétent soigneusement
mais réguliérement. — Le commerce des fétes
reprend.

Depuis une couple de semaines, le commerce prend
une tournure plus encourageante.
~ La température a été quelque peu contre le commerce
de bonnes chaussures, néanmoins les marchands détaillants
disent que le commerce est actif et qu’ils ont des demandes
réguliéres des modes de la saison. Le sentiment est meilleur
dans toutes les classes de commerce et il y a un esprit
d'optimisme qui dissipe graduellement les vapeurs de in-
certitude.

La pression financiére occasionnée par le mouvement
de la récolte ge détend graduellement et il y a beaucoup
moins de malaise, en ce qui concerne 1’avenir, chez les mar-
¢hands de gros et chez Jes marchands de détail. Ces derniers
préparent leurs établissements pour le commerce de la sai-
son et pour le commerce da; fétes, qui cette année croit-
on, atteindra la moyenne.

PLUS DE CHAUSSURES FABRIQUEES:— En
dépit de tous les contretemps, le commerce des chaussures,
le premier du mois dernier, était meilleur que celui de
Pannée derniére. Un monsieur qui est en position de con-
naitre exactement la production de la chaussure an Canada,
a déclaré autre jour que jusqu’au premier septembre de
cette année, il y avait eu une plus grande quantité de
chaussures confectionnée; que pendant la méme période de
1919. iCela paraftrait difficile & croire si cette information
ne venait d’une source absolument -certaine.

Depuis le commencement du moig dernier il peut y
avoir ew un fléchissement dans la production, mais on
croit que le volume de la production pour les douze mois
sera aussi considérable que celui de ’année derniére, lequel
était considérablement au-dessus de la production normale.

CONDITIONS DANS LA MANUFACTURE DES
CHAUSSURES :— les affaires ne sont pas aussi bonnes
que les manufacturiers le désireraient, ccpendant ella; ten-
dent & s’améliorer graduellement. Les rapports de "Ouest
sont particuliérement encourageants et des commande:
oconsidérables d¢ chaussures fines pour hommes et pour
dames sont d¢ bon augure. Dans I"Ontario et les provin-
ces maritimes, le commerce de chaussures n’est pag aussi
actif, mais le; commandes arrivent & un degré qui permet
aux fabriques de reprendre leurs opérations. Les détail-
lants commencent & se rendre compte qu’il n’y aura pas
de grands changements dans les prix pendant la saison ac-
tuelle et semblent vouloir.faire de cinquante & soixante
pour.cent de leurs achats du printemps dés maintenant.

LE COMMERCE DU CUIR:— 11 &'est produit quel-
que mouvement dans le commerce du cuir, mais il n’y a
pas d’activité notable.

Dang quelques sortes de cuir, particuliérement dans le
cuir commun, il gest produit un mouvement appréciable,
mais il y a eu trés peu de commerce dans les lignes fines
de cuirs & tiges et & semelles. Le; commergantg de cuir se
tiennent cois et ils g’attendent & une grande activité lors-
qu’il faudra les matériaux nécesaires pour les confections
du printemps. Les cuirs de coté de meilleure qualité de
veau et de chevreau sont gardés avec soin et ceux qui pré-
tendent s’y connaitre dizent qu’il ge produira un mouvement
de hausse dans quelques semaines. La demande pour le
cuir teint de chevreau a été si prononcée qu’elle affecte
déja la; genres noirs et bruns et qu'il est difficile de se les
procurer méme aux prix actuels, Les genres de cuir de che-
vreau qu’il aurait été facile de re procurer il y a un mois
sont maintenant rares et personne ne serait étonné ei les
prix de ces sortes de cuir montaient.-

CONDITIONS DU COMMERCE DES PEAUX :—
Les prix sont maintenant descendus au niveau d’avant-
guerre. La cemaine’ derniére le commerce a été en état de



28

. LB PRIX COURANT, vendredi 19 novembre 1920

Vol. XXXITI—No 41

stagnation et la ventes chez les “packers” et & la campagne
ont été presque nulles. A Chicago, les prix deg peaux de
boeufs sont nominalement & 25¢. mais il n’y a pa; de de-
mandes. On offre des lots de peaux de buffles provenant
de la campagne & 15c. mais il n’y a.pa; d'acheteurs. Il
gest produit un fléchissemént considérable dang le marché
des peaux de vesu, la semaine dernidre, de sorfe que le
marché est assez démoralisé un peu partout. Il ne semble
pas y avoir de perspective prochaine de raffermiseement.
Leg tanneries en général ne fonctionnent qu'en partie et
quelques-unes eont fermées. Le résultat est que le stock
du cuir cst excessivement léger et que Paccumulation de
peaux est trés considérable.

' CETTE LUBIE DU CUIR BON MARCHE :— Les
gens ne semblent pas comprendre’ comment il se fait que
les prix dos chaussures sont ai élevés tandis que les prix
des cuirz sont ¢i bas. En premier lieu ils oublient que le
coflit de la production dw cuir a tant monté pendant les
deux derni¢res annéas que le cofit du matériel brut n’est
pas en proportion a celui des produits finis, comme celd
était en 1914. Le; prix des peaux af'fectent trds peun sur
les prix du cuir.

-

Le cuir qui est sur les planchers et les rayons des
tanneurs et dans les manufactures a tout été produit avec’

des peaux payées cher. Le manufacturier de chaussures a
acheté son cuir par contrat, 2 prix fixe et dans son cas,
comme dans celui du tanneur, la main d’oeuvre; les ac-
cesoires, les frais et dépensey de vente ont toutes aug-
menté de facon & rendre impossibles les prix d’il y a six
an3 méme si le prix du cuir était gur la méme base. Le ma-
nufacturier de chaussures suit la méme ligne d¢ conduite
qu'il a toujours suivie; il calcule lg prix de ses marchandi-
ses d’aprés le cofit des matériaux plus le prix de produ:chon
et de vente.

o

LES AVANTAGES DU CHEVREAU

~Les chaussures en chevreau sont les plus économiques
parce que plus durables. Le chevreau étant solide et souple,
permet aux chaussures de conserver leur forme et leur
belle apparence aprés un long et confortable usage. Des
essais scientifiques ont démontré avec certitude que le che-
vreau est le meilleur cuir & dessus & employer pour la fa-
-brication des chaussures, alors que, au contraire; Vopinion

publique croit que la solidité et la durabilité sont l’apanago :

des.cuirg durs et épais.

- Ia qualité d’une chaussure se révile A Pusage et c’est

ici que le chevrean fait montre de ses avantages. Sa texture
compacte augmente fortement sa durée et offre moins de
chances de rupture aux piqgfires et aux oeillets. Sa surface
souple ne peut se défleurer aussi rapidement que celles des
cuirs plus grossidrement finis. Par suite de 'emploi moin-
dre des acides gras au cours du tannage du chevreau, les
taches ne saturent pas le cuir, tnais demeurent plutét & la

surface, d’od on peut aicément les faire disparaftre. De
méme, le lustre original du cuir peut étre maintenu plus
facilement gur-une chaussure en chevreau. La transpra-
tion qui traverse facilement les fibres laches du veau en
attaquant ces fibres individuellement, rencontre dan: le
chevreau une texture plus compacte, moins apte & ce genre
de détérioration. Les.chaussures en chevreau surpassent
tous les autres articles parce que le grain fin du cuir con-
serve une flexibilité continue résultant de son assouplisse-
ment par la tension et les efforts qu'il produit et ne s
durcit pa3 a la longue comme le veau.

Au lieu des chaussures en cuirs épais—veau ou génisse
—précédemment en vogue, on recommande maintenant
celles en chevreau pour un long usage, parce que ce cuir
est moing sujet & P'usure sous toutes ses formes. On em-
ploie donc pour les fortes chaussures les peaux lourdes et
étendues de 7 & 8 pieds appelées “chevreau Tempico on
Mexicains” qui supportent la double semelle./L’expérience
a démontré qu’elles cont pour ’acheteur d’un emploi plus
économique que n’importe quel autre genre de cuir et que
le pied y est bien A Paise.

(Le Franc-Parleur)

o

PROMU GERANT DES VENTES CHEZ
AMES HOLDEN McCREADY LIMITED

Il nous fait plaisir d’annoncer que M. W.M. Angus
vient d’étre promu Gérant Général des ventes, du Ames
Holden MeCready Sytem.

Ses bureaux seront situés, comme par le passé, au No
1221 Ave. Mont Royal Est, & Montréal.

M. Angus est trés favorablement connu du commaerce,
spécialement dans le Québec et les Provinces Maritimes,
ayant ébé aw service de la maison depuis nombre d’années.

M. J.P. Quesnel, Assistant-Gérant, est nommé Gérant
de la Division de Québec, avec bureau & I’adresse précitée.

" Nous sommeg convaincus que ces promotions rencon-
treront approbation des clients et amis de la Ames Holden
McCready Limited, surtout dans la province de Québec.

o

NOUVEAU REPRESENTANT POUR LE
DISTRICT DE MONTREAL

M. J.A. Léo Leclair sutrefois & Veploi de la Cansdian

Rubber et ancien gérant des ventes de la Columbus Rubber,

vient de ee voir confier la représentation pour le district de
Montréal de la compagnie de chaussures La Rena, Limitée.

M. J.A. Léo Leclair est également représentant des
maisons suivantes: Thompson Shoe Co., Boequet Moore Co.
ot Sterling Bros. v
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Qizelqaes Facteurs des prix de la Chaussure

Le marchand détaillant de chaussures devrait étudier
soigneusement les causes qui,ocontribuent aux prix élevés,
ron 2eulement il devrait étudier soigneusement ces causes,
mais il devrait les peser et les analyser de fagon A pouvoir
les précenter d’une fagon togique au public acheteur et con-
trebalancer les on-dit relatifs aux profits exagérés du mar—
chand de chaussures. Si le marchand veut revenir quatre
ans en arriére et comparer la cofit de I'industrie de la chaus.
aure de cette époque aux condition: actuelles, il aura un trés
puissant argument pour répondre au- public qui se plaint des
prix élevés de la chaussure.

La moyenne des gens ne se rend pa: compte que la
chaussure est Ta partie la plus importante du vétement.
Lorsqua I'on parle des prix de détail actuel des chaus:ures
on ne fait pas de comparaison avec les autres articles du
vétement ; les prix des chaussures ne sont pas disproportion.
nés. 11 paraitrait donc que le marchand de chaussures lui-
méme est grandement responsable du mécontentement du
public au sujet des prix des chaussures parce qu'il n’a
pas, enrégle générale, acquis la connaissance des cond tion:
de Ta hausse des prix des chauesures comparativement aux
autres nécessités de la- vie.

Le commerce—une science.

Le commerce de la chaussure comme il doit étre fait
pour garantir au marchand un maniement économique ‘et
efficace, est réellement une science qui demande une atben-
tion et une application spéciales pour chaque magasin. Ce
n'est pas un commerce qui peut étre conduit avec des mé-
thodes de routine et-les prix ne sauraient étre fixés par 16
gislation ou par un profit défini sur le manufacturier.

Plusieyrs facteurs différents déterminent le prix de dé-
tail des chamssures, Si le détaillant veut recevoir un profit
convenable de son commerce, 11 doit porter attention & ces
facteurs,

La question de hen est un facteur pulssant pour déter-
miner le colt, la classe de clients que le magasin doit servir,
le genre de service rendu et la clase de marchandises ma-
niées sont d’autres facteurs. Les magasing qui vendent des
chaussures de qualité moyenne ou inférieure ol les client§
Peuvent se servir enx-mémes ne peuvent exiger une aussi

grosse marge de profit que les magasing patronnés par une -

classe particulidre de gens qui Tequiérent ’attention cons-
tante de bons commis depuis le moment de leur arrivée au
magasin, & leur départ.

Lg_has’ard de la mode.

12 od les “marchandises de modes™ sont vendues, le

rommercant doit donner une pensée particulidre au-risque.

(C’est une classe de marchandises o la mode peut chan-
ger d*un moment & Pautre. Loreque Tes modes passent, le

marchand est content de gen défaire & moifié prix ou

moins. On doit marquer une plus grosse marge de profit
sur les marchandises nouvelles pour protéger le marchand
contre ce hasard. D’un autre ¢6té, gur les marchandices gé-
nérales qui pratiquement ne passent jamais de mode, la
marge de profit peut étre plus petite, parce que le mar-
chand ne court pas de risque.

Une étude attentive des divers aspects de leurs affaires
individuelles par les membres do V’association contribuera
grandement & P’établissement des prix sur une base raison-
nable qui peuvent étre présentés au public qui se plaint
du prix élevé des chaussures.

4 L’échange dispendieux.

Il serait bon en déterminant le coiit du maniement do

-comparer la moyenne du temps qu’il faut pour vendre unc

paire de chaussures. Comme vous le savez tous, me:s: eurs,
il y a un petit pourcentage du commerce qui peut étre gervi
dans un minimum de temps et d’efforts de la part du ven-
deur.

D’autre part, une grande majorité des clients monopo-
lisent le temps du vendeur, en essayant une douzaine de
paires de chaussures et en ingistant pour avoir le privilége
de Péchange,

Tout cela contn-bue a rendre le maniement diependieux
et doit ajouter au prix de vente.

Un puissant argument peut en étre tirer pour présenter
au public Iétat exact des problémes que le marchand doit
résoudre, en comparant le cofit de vente de la chaussure A
celui des autres marchandises. Deg milliers d’articleg ont été
régularisés quant aux prix et mis en paquet.

Le vendeur n’a rien autre chose & faire pour vendre ces
articles que de les passer au client et de recevoir ’argent,
tandis que les chaussures de tant de genres et de modes

- doivent étre essayées. =~

L’ajustement cofite de P’argent.

Quelqnes pieds sont longs et étroits—d’antres sont
courts et larges. L’ajusbement des chaussures au pied de-
mande une connaissance particulidre et une grande patience.
Ces facteurs devraient étre considérés en déterminant le
montant qu’il est nécessaire d’ajouter au cofit du manufac-
turier pour établir le prix de revente au public.

Un autre item, souvent nég‘llgé mais auquel on devrait
donner sérieuse considération est le montant d’sspace re-
quis. Combien d’entre vous se sont jamais demandé com-
bien de pieds carrés il fallait utiliser pour vendre une paire
de chaussures? Bt comment le pourgentage du loyer sur une
vente ondinaire peut &tre comparé avec la vente d’autres
marchandises. .

. 8i les marchands de ohauqsureg de cette aasoclati_on
veulent ee familiariser avec ces faits dans leurs propres af-
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faires, ils seront beaucoup plus forts pour faire face aux
plaintes du public relatives aux prix et en méme temps ils
auront préparé la voie pour faire disparaitre cette institu-
tion qui est devenue un vrai cauchemar pour le marchand.

~Je veux parler des magasins faisant le commerce parla "}

poste.
Le commerce par la pbste est sérieux.

La maison faisant le commerce par la poste n’est plus

une farce, C’est une question qui mérite la sérieusa considé-
ration du marchand détaillant. La maison faisant le com-
merce par la poste doit étre considérée sous son vrai jour
si les marchandg ne veulent pas éprouver de perbes sérieuses
dans leur commerce. '
. Tl n’est quhumain pour des gens ayant des revenus li-
mités d’étre étonnés de toute hauese de prix sur les articles
nécessaires & la vie. I est aussi vrai que Pesprit humain
n’agit pas par étapes paisibles, mais plutét par bonds.

L’acheteur de chaussures g’arréte rarement & comparer
le prix de la chaussure qu’il achdte aujourd’hui au mon-
tant qu'il a payé pour les dernidres. Au cbntrairé, il com-
pare le prix demandé aujourd’hui & celui qu’il a payé il
y & des années avec le résultat que la comparaison est loir
d’étre favorable,

Lorsque les prix de certaines classes de marchandises
atbeignent un certain point, c’est une tendance naturelle
pour une certaine classe du public de chercher une classe
. différente de marchandise ou un subterfuge.

Que le public le sache.

Tes prix sont montés et montés encore, au point que
_Phomme qui n’a que des Tessources limitées leg a trouvés
" prohibitifs—surtout parce qu’il ne comprend pas la vraie
valeur des chaussures relativement au cofit des autres néces-
sités de la vie. Maintenant que cette période a b6 atteinte
dans V’esprit de bien des gens, ils cherchent une autre voie
pour se procurer deg chaussures, & des prix qui s’harmoni-
gent mieux avec leur souvenir des prix d’sutres jours. C'est
ici que la maison faisant le commeroe par la poste se pré-
sente.

“Le marchand détaillant n’a qu’un moyen de combattre
le commerce par la poste. C’est d°éduquer le public quant
au commerce de la chauasure. Non seulement le marchand
doit &tre en état de dire avec certitude que les chaussures
vendues par la poste ne valent pas la moitié de ce qu’on les
paie, mais il doit pouvoir prouver pourquoi cela est. vrai.
Le marchand doit &tre capable d’éduquer le 'pu’bhc quant &
Vachat de bonnes chaussureg & des prix qui permettront
aux marchands de maintenir leurs établissements de com-
merce.

De telles questlons éducationnelles, présentées a1 pu-
blic par le moyen de Pannonce employée par les marchands
et par 'entremise de leur vendeurs personnellement ou par
leurs patrons, servira non seulement & contrebalancer la
menace sériense des maisons faisant le commerce par la pos-
te, mais elle aura aussi un effet heureux en combattant l’at-

taque non justifiée de certains fonctionnaires du gouver
ment contre les marchands de chaussures.

Je recommanderais trés sérieusement aux membres ¢
cette association de donner une soigneuse attention i a
problémes concernant leur commerce et de se tenir au o
rant de la maniére dont il sont traités ailleurs. Cela pet
étre fait avec sucods, je croig en lisant avec soin les jour
naux traitant de la chaussure.

Du soin dans I'achat.

En terminant, permetbez-moi de vous laisser cette pen-
sée—gardez avec soin votre 'etock de chaussures sur vo:
rayons, tenez votre stock du minimum et vos ventes w
maximum. Achetez avec soin. Lorsque vous prendrez en
considération vos achate de la saison, examinez bien le stock
que vous avez dans vog rayons. Bien qu’il n’y ait pas d’indi-
cation que les prix vont baisser bientt cependant il sen
mieux “d’étre prudent”.

Rappelez-vous toujours que le mamhand qui réussit le
mieux est celui qui connait mieux son commerce, qui s
développé chez lui 1a qualité de se poser le plug de questions
au eujet de son commerce et qui a trouvé les réponses cor-
rectes & ceg. questions.

o

LA FABRICATION MECANIQUE DE LA
CHAUSSURE.

(Suite de la page 38)

L’usine dont nous parlons, fabrique uniquement des
chaussures pour enfants et filletbes.
Un seul genre de forme.
Un seul genre de tige.
Un seul genre de talon.
Un seul genre de finissage.
Tout est en cousu Blake et toutes les. opérations se
font mécaniquement avec des machines pourvues des der-
niers perfectionnements.
La marchandise est emballée dans des caisses d'un
seul genre et contenant toutes 36 paires.
" Les travaux de bureau se trouvent naturellement ex-
cessivement simplifiés, étant donné qu'il n’y a qu'un gen-
re de chaussures.
Simplification également du travail aux pidces.
T va eans diré que le stock des matidres premiéres
st toujours sufflsa.nt pour assurer une marche auboma-
tique.
En peu de temps, chaque ouvrier est parvenu a une |
production que nul antre ne peut atteindre dans une usi-
ne ol il se fabrique différents genres.
Une febrique spécialisée ainsi peut livrer & des con-
ditions aevantageubes telles queé ‘ses ordres lui assure-
ront un plein rendément pour le présent comyme pour 1's-
venir.
(Tradmt de: l’Amencm Sboemnkmg)
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Pas de changement radical indiqué. — Les manu-
facturiers et les détaillants sont lents & faire
des innovations. Les souliers & boucle €t & cour-
roie en vogue. — On s’attend & une demande
modérée de Brogues pour hommes et femmes.—
Les souliers Bruns foncés et Bruns, clairs gar-
dent:leur vogue.

| | S

Les manufacturiers, comme les marchands de gros et
les marchands de détail cherchent une répomse & cette
question, car, cetbe réponse déterminera quel genre de
chaussures le manufacturier devra fabriquer et aussi de
quel genre de chaussures le marchand de détail devra
s'approvisionner.

Dang certaing milieux on est d’zms que le manufactu-
rier fixe arbitrairement la mode eans &’occuper des gofits
des'marchands détaillants ou du consommateur. Si cela est
vrai dans certaing cas le choix_doit &tre aussi peu satisfai-
sant pour le manufacturier que pour tout autre. Ce que.le
manufacturier veut savoir est — quelle chaussure rencon-
trera la demande populaire — et il lui arrive de fixer
arbitrairement le mode, c’est simplement parce qu’il n’a
Pas de base déterminée sur laquelle il peut en venir & une
une conclusion. Il peut arriver ainsi & se former une cer-
taine idée en se basant sur des témoignages qu’il a & ea
dispoition. I1 connaft les modes qui étaient les plus popu-
laires le printemps. dernier et quelles sont celles qui se
vendent le mieux actuellement, et, par la loi des propor-
tions, aidée de son jugement et de son instinct naturel de
prévoyance que tout manufacturier doit posséder pour réus-
sir, il peut ainsi choisir certaines modes.

§il était possible pour les citoyens en général de
faire un choix quelques mois d’avance et de décider quel
genre de chaussures ils achéteront, la question serait com-
Parativement bien résolue pour le manufacturier et pour
le détaillant. Cela semble impossible toutefois, et, ce qu'il
¥ & de mieux 4 connaltre ensuite semble étre Popinion du

%3 clients et qui apprend instinctivement et interpréte le
fil des idées de ses clients. Le marchand détaillant eerait
donc en meilleure position pour déterminer d’avance quels
seront les genres et les modes qui seront en plus s grande
demande dang un avenir rapproché.

Clest cette idée qui nous a décidé & envoyer une lettre
demandant des renseignements aux marchands détaillants
les plus considérables du Canada et de donner ces ren-
- Sciznenments dans notre revue & ceux qui y seraient inté-
Nous ne nous attendions & recevoir de tous des
réponses claires et définies, mais pensions qu'elles con-
duiraient dans leur ensemble & former une idée qu'il serait
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détaillant lui-méme qm est journellement en contact avec

Une analyse de U'opinion du marchand-détaillant de
chaussure sur cefte question: Quelle sera la
mode populaire le printemps prochain?

possible de suivre. “Bn.cela, nous n’avons pas été déeap-
pointés. On a répondu & certaines questions plus facile-
ment qu'd d’autres, mais dans la plupart des cas on a
montré une préférence qui donne une information de va-
leur. Dans quelques cas les réponses ont ét¢ presque una-
nimes. Les questions eoumises aux détaillants étaient

. les suivantes :

1.—Etes-vous en faveur d’acheter & bonne heure pour
les demandes du printemps ?

2.—Quelle mode pensez-vous sera la plus vendue au
printemps?

3.—Les modeles brogues pour femmes sont-ils passés?
4.—Les modéles.brogues pour hommes vont-lls conti-

nuer & étre populaires?

5—Quelle longueur d’empeigne sera en vogue?

6.—Quelles couleurs de fantaisie ou combinaison de
couleurs seront les plus populaires ? Quelles sont les cou-
Teurs qui seront probablement en vogue?

7.—Quels cuire et quels tissus seront les plus en vogue
(a) pour les chaussures de femmes, (b) pour les chaussures
d’hommes ? '

8.—Quel genre de talons les femmes exigeront-elles?

9.—Quelle est votre opinion relativement & la popula-
rité probable des chaussures suivantes: (a) “La botte”;
(b) Modes nouvelles, en général; (c) Patrons bas oxford
et coupe haute; (d) Patrons & barrette; (e) Sandales de
fantaisie—romaine, bulgare; (f)' boucles; (g) noeuds.

Nous avons recu un grand nombre de réponses et
aprés les avoir examindes soigneusement nous avons saisi
opinion générale des marchands détaillants du Dominion
sur les questions précitées. Chacune de ces question fait
le sujet d*une réponse ci-dessous:

1.—Etes-vous en faveur d’acheter 3 bonne heure
pour les demandes du printemps?

Trois genres de réponses ont été donnés: un oui dé-
terminé, un non déterminé et un terme moyen. Quarante
pour cent des marchands ont répondu non; 30 pour cecnt,
oui ; 30 pour cent ont conseillé un moyen terme. Un certain
nombre de détaillants sont d’opinion d’acheter immédiate-
ment si le manufacturier veut garantir qu’il acceptera les
prix courants au moment de la livraison. Parmi ceux qui
se sont prononcés contre des achats précoces se trouvent un
certain nombre de marchandg qui sont déja bien approvi-
sionnés et qui croient avoir assez de chaussures pour leur
assortiment du printemps sans faire de nouveaux achats.

Au nombre des arguments que font valoir ceux qui
sont en faveur d’acheter & bonne heure se trouve celui-ci.
que les manufacturiers doivent recevoir aseez de comman-
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printemps. Comme le fait remarquer un merchand: “Si
tous nous différons nos commandes, la moitié de celles-ci
ne pourront &tre livrées pour le commerce du prinbemps.”
Un certain nombre de marchands ont exprimé l'opinion
que les prix fléchiraient probablement au printemps. Ce-
pendant un commergant éminent de chaussures démontre
que, méme si les matériaux bruts viennent & baisser, le prix
de la main d’oeuvre ne diminuera pas.

Somme toute, il semble que la moyenne des marchands
détaillants eoient en faveur de faire leurs com'mgndes gé-
nérales de chaussures maintenant pour donner du travail
au manufacturier, si celui-ci veut le protéger contre les
meirchandises & bas prix que ses compétiteurs pourraient se
procurer d'une autre source.

2.—Quellé sera‘ la mode la plys en vogue sur le
marché du printemps? -

La réponse & cette question a naturellement provoqué
des réponses trés variées. It est significatif toutefois que
85% des réponses étaient en faveur des “oxfords”. On a
auwxi ekprimé V’opinion que les chlaussures blanches ee
vendraient bien, mais les chaussures oxfords et & boucle
semblaient étre le choix du plus grand nombre. Environ
5% des marchands se sont pronouces pour les escerpins.

3.—~Les modéles “brogue” pour femmes ont-ils fait

leur temps?

Quelques-unes des réponses-ont été particuliérement
définies au sujet de la popularité des brogues. Approxima-
tivement 507% des marchands disent que leur temps est fini
en antant que les femmes sont concernées. 307 disent
qu’elles seront populaires. 20% sont dans le doute. La lo-
calité et la grandeur de la ville semblent avoir un effet
direct sur cette question. Dens Québec, par exemple, la
brogue apparemment est loin d’étre ausm populaire que dans
’Ontario.

Un marchand détaillant prétend que les patrons bro-
gues ceront trés populaires chez les hommes et plus ou
moins en vogue chez les femmes. particulitrement si le
manufacturier canadien peut produire un meilleur article
—c'est-d-dire plus semblable au brogue esglais qui est
importé en ce pays actuellement. Une autre réponse dit

ceci: “Les patrons brogues ont eu leur temps. Ce sont des
nouveautés extrémes!”

4—Les moddles Brogﬁe pour hommes vont-ils
continuer & étre populaires?

Les réponses & cette question sont presque semblables
‘4 celles de la question INo 3. 407% disent que c’en. est-fait
des brogues, 309 disent qu’ils sont; bons pour une autre
saison et 307% disent que les chances sont bonnes ou e
déclarent incapables d’exprimer une opinion.

5—~Quelle sorte d’empeigne sera en vogue?

"La réponse & cette question ¢avait rien de certain.
75% ont, répondu qu’elle serait de moyenne longueur, 20%
longue et 5% courte.

6.—Est-ce que les couleurs de fantaisie et les com.
binaisons de couleurs seront populaires?
Quelles couleurs auront de la vogue?
A cette question les réponses ont aussi ét¢ bien disi.

ses. 6567% se'sont décidément . prononcés pour le brun;
607% ont aussi mentionné le noir, 55% des réponses e
sont exprimées comme n'étant pas intéressés dans la com.
binaison des couleurs. Aprés:les couleurs brunes et noj.
res — les brunes comprenant différentes nuances de tan
— viennent les couleurs grises.

Environ 207% croient qu’il ee fera une étude au suje:-
de la demande des couleurs grises et de 1a combinaison
grise et noxre Pour les chaussures de fantaisie, le bley
a été le ‘plus mentionné einsi que le jaune. Il ‘semble
que 1a chaussure brune claire et brune foncée sera en vogue
au printemps et que ’élément plus conservateur deman-
dera le noir.

Un marchand détaillant, discutant cette question,
éerit: “Les femmes ne veulent pas de combinaison de cou-
leurs ou de couleurs de fantaisie, mais elles veulent le
brun, foncé. Un autre écrit: “Nous préférons avoir les
chaussures brunes et noires afin de conserver le stock plus
égal. Différentes nuances de tissus et différentes nuances
de cuir sont bien difficiles & assortir. Les clients se pla-
guent de cela.” TUn gros commercant de détail de la-
ville dit: “La combinaison deg couleurs pourrait encore
se vendre, meis avec des dessud en chevreau seulement et
les couleurs seront le jaune clair avec gris foncé pour les
hommes, et bleu ciel et bleu royal pour les dames.” Plus
tard dans la saison, le blanc sera apparemment plus popu-
laire que jamais, la chaussure en canevis evec semelle en

ccaoutchouc ou autre composition étant le choix presque

unanime pour le sport.

7.—Que's cuirs ou tissus seront en vogue—(a) pour
chaussures de femmes; (b) pour chaussures
\ d’hommes?

La réponse & cette question aurait puétre considérée
comme une conclusion précongue mais notre idée sur ce
sujet était de connaitre quel matériel désirait le mar-
chend & part le veau et le chevreau. Les réponses n'ont
pas donné de résultat appréciable dans ce sens. Pour les
femmes, 659 des réponses étaient en faveur du chevreau.
25% pour le veau, et le reste se divise en faveur du cuir
de Sudde, velours, tissus, ete. Pour les hommes 75% des

demandes seront pour des chaussures en veau et 20% pour
du chevreau.

8~Quel genre de talons les femmés demanderont

eles?
Premiérement, au sujet de la hauteur: la majorité
favorice la hauteur moyenne. Une majorité de; réponses
se rappportent aux talons de chaussures de sport et disent

- qu’ils resteront populaires, mais trés peu de marchand:

favorisent le talon haut. Un marchand détaillant dit :

“Je crois que les femmes ne veulent plus du talon Louis
XV et du talon francais, excepté pour les pentoufles et
les bottes trés fines. Un autre se prononce pour les talons
“un peu plus bas”. Les trois-quarts des réponses disent

~que les talons geront militaires ou cubains,
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Cela voudrait dire que le public & ét¢ & peu prés

gonflement des prix, je crois qu'il eerait sage de différer

satisfait des talons de la derniére saison. Un marchand * sutant que possible les achats du printemps, & Vexception

détaillant éminent de ’Est s'exprime ainsi: “Il me sem-
ble que les gens deviennent plus sensés et qu'ils deman-
deront une chaussure plus confortable. Un grand nombre
de personney deviennent infirmes par le port de chaus-
sures aux talons hauts et aux bouts pointus.”

9.—Quelle est votre opinion au sujet de la popularité
probable des chaussures suivantes:

(a) La botte de 10 pouces? La majorité semble trou-

ver cette hauteur trop extréme. Plus de 607 des réponses-

disent qu’il y aura peu de demandes pour les botbes de 10
pouces. Un certain nombre de marchends sont en faveur
d’une botte de 8 ou 9 pouces au plus, mais moins de 25%
prévoient que la demapde justifiera I'approvisionnement
de la botte plus longue.

(b) Styles fantaisic en général? Le vote est aussi
trés décidé sur cette question.
“non”, 357% disent qu’il y aura des demandes et 10%
croient que les chawssures fantaisie seront populaires.

(c) Patrons bas.et patrons hauts pour ozfords. Lio-
pinion est presque également partagée. Au sujet des sou-
liers bas dans les oxfords, 30% disent “oui”; 407% “non”
et 30% disent qu'il y aura quelque demande. Au sujet des
souliers hauts, P'opinion est quelque peu différente, 15%
les approuvent, 50 pour 100 les désapprouvent et 35 pour
100 prétendent qu’il ne vaudra pas la peine de g’en appro-
visionner.

(d) Patron ¢ barrette croiséef Les détall.lants croient
que ces souliers seront populaires. 47 les demandent,
35% croient que les demandes seront modérées et 207 se
sont exprimés comme défavorables.

(e) Sandales de fantaisie, souliers romains, bulgares,
elc? Tci, les détaillants votent décidément “non”. 657%
nen veulent pas, 30% se montrent quelque peu intéressés
et moins de 107% croient qu’il y aura quelque demande.

(£) Boucles? 50% disent “oui”. 207% croient qu’il
y aura une demande modérée et 30% croient qu'elles ne
seront pas populaires. .

(g) Noeuds? “Des noeuds, des noeuds, des noeuds!”
dit un marchand détaillant et toutes les réponses regues
sont unanimes dans ce verdict. 85% des détaillants vo-
tent “oul” et moins de 5% votent “non”.

Un détaillant di “que les noeuds de matelot seront
trés en vogue de méme que le petit noeud du Sud avec
bout de la chaussure rond et plat.

Intéressantes appréciations individuglles.

Un bon nombre de lettres intéressantes ont été regues
des détaillants, traitant de la situation d’une manidre gé-
nérale, et bien que nous ne soyons pas autorizés & donner les'
noms, nous ne voyons pas d’objection & publier anonyme-
ment ces appréciations pour le bénéfice de mos lecteurs.
[’une de ces lettres vient d’une ville du sud-ouest de 1'On-
tario eyant une vpopnlatlon de 20,000 dmes. Elle ee lit
comme suit: “A cause des conditions monétaires et du

55% des réponses disent

des choses absolument nécessaires et de réduire le stock
autant que possible je crois que ce sera pour le bien gé-
néral de tous.

“Les empeignes, je crois, seront un peu plus courtcs _
les modéles brogues trés populaires chez les hommes et plus

" ou moins en vogue chez les dames particuliérement si le

manufacturier canadien peut produire un meilleur arti-
cle, c’est-d-dire plus semblable & la brogue anglaise qui est

- imrportée. actuellement en ce pays.

“Les femmes ne veulent pas de combinaisons de cou-
leurs ou de couleurs de fantaisie, mais elles demanderont
un brun trés foncé je crois que le chevreau sera le cuir
le plus populaire. Les exigences des femmies vers un, meil-
leur matériel, parce qu’il y a moing de marches, et que
'automobile est plus en usage. Les villes s’agrandissent et
les femmes ont moins de marches & faire.

“Je crois que les dames ne veulent plus des talons
Louis XV et du talon frangais, & I'exception des pantou-
fles trés fines et des bottines. Les oxfords bas et hauts
seront en vogue ainsi que les chaussures & barrette croisée.

“Les gandales de fantaisie romaines et bulgares, ete..
seront trés populaires pour le soir et pourront méme étre
portées dans les rues des grandes villes. Les souliers &
boucles seront en vogue. Les souliers & nocuds de mate-
lots eeront aussi en vogue juequ’a un certain point, de
méme que le soulier & noeud du Sud avec Lout rond et
plat.

“Les gens qui croient que les chaussures devraient
étre meilleur marché sont enclins & ne pas acheter, excepté
& bag prix. Je crois que cela tend actuellement & rendre
le commerce moins actif.

“A la prochaine saison les chaussures en canevas avec
semelle en caoutchouc seront trés populaires.

D*une autre ville d’Ontario, ayant une population de
5,000 dmes est venue la lettre suivante:

“Le probléme de 1a plupart des marchands‘de détail
aujourd’hui est de se procurer une bonne qualité de chaus-
gures en cuir dane les cheussures de grade moyen. Elles
sont ou trop fines ou trop élégantes ou trop grossidres et
pesantes; elles sont de qualités extrémes et je trouve qu’il
est difficile de se procurer des chaussures de grade moyen
pour hommes, femmes et enfants. TLa plupart des mar-
chandises sont élevées en prix et de basse qualité, et celles
qui ont gardé leur ancienne qualité ont beaucoup aug-
menté de prix. Toutefois, je suppose que ce sont des dif-
ficultés que nous aurons & com'batt:re encore pendant quel-
que temps.”

De I’Est de 1’Ontario nous eont arrivés les commentai-
res suivants: “Pour dire le vrai, je me eens comme un
navire. désemparé. Depuis que votre circulaire a ébé ex-
pédiée, les choses ont changé matériellement et la presse
quotidienne bouleverse le public acheteur dans toutes les
branches du commerce, et €i rien n’est fait prochainement
pour améliqrer la situation, je crois que les détaillants
auront de grandes difficultés T'année prochaine et qu'ils
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perdront des centaines de milliers de dollax-s. Lorsque les
prix montaient, 1o public nous fatiguait pour avoir des
chaussures aux anciens prix — des chaussures de ’année
dernidre au prix de l'année dernidre — maintenant il
nous parle de la baisse des prix. Le public s’attend & ce
que nous perdions de vue ce qu'elles nous ont colits, mé-
connait nos profity Kgitimes et déprécie la marchandise—
telle est la vie.”

D’un marchand détaillant de Ja rne Ste-Catherine,
Montréal: “Je crois que nous aurons une grande demande
de chaussures lacées fantaisie en cuir uni et de soulier bas,
bruns et noirs, aussi de chaussures & talon frangais; talons
militaires dans le; oxfords lacés. Je crois aussi que les
chaussures en eatin noir scront en vogue. Les escarpins A
boucle ne seront pas aussi populaires.

“Pour hommes, les brogues en cuir noir mat se ven-
dront bien einsi que les chaussures brunes unies avec talons
trds bas.

“Pour dames, les brogues noir ébéne, & bout rond ou

" pointu devraient étre en vogue l‘année prochaine, paree

que nos Canadiennes ne font que commencer & connaitre
ces chauesures.” .

D’une autre ville de 'Est: “J’achéte pour le prin-
temps mais trds prudemment, et peu de modes de fantai-
sie, parce qu’elles sont toujours dangereuses, mais je crois
que Thomme qui & du stock fera du commerce et &i per-
sonne de nous n’achéte," comment pourrons-nous avoir du

stock? Les manufacturiers ne feront pas assez de chaus-,

sutes d’ayvance pour suffire aux demandes lorsqu’elles ar-
riveront. Je doute que les prix bajssent encore. Aussitot
que les demandes arriveront ils pourraient hausser, mais
je crois que le temps des bottines de haut prix, c’est-a-
dires des bottines & des prix fantaisistes.est passé. . Pour
ma part, je crois que les prix populaires seront de $10 &
$12. 11 serait dangereux d’acheter pour vendre & des
prix plus élevés, car le public semble porté & 1’économie
et vouloir éviter toute extravagance.”

De Winnipeg: “Le commerce de la chaussure, depuis
le marchand de peaux, le tanneur, le manufacturier, le mar-
chand de gros et le marchand détaillant passe par une
(période .anormale. La propagande de baisse qui passe

sur le pays produit son effet et fera tort & tous ceux qui-

sont engagés dans ce commerce, méme au. fermier qui pro-
duit les peaux, parce que chacun ne se soucie pas d’ache-
ter sur. un marché dont les prix baissent et le public
fera de.méme jusqu’d un certain point.

“D’aprés le marchand détaillant, le sage. suivra le
plan de “Sfireté d’abord”, et il achitera légérement, Je ne
crois pas que le commerce en général, et le public soient
préparés & subir un changement de mode, avec augmen-
tation de prix. "Je crois qu’il s’coulera quelque temps
avant que le public soit fatigué des marchandises bon
marché et que jusque 13-l sera difficile d’introduire des
nouvelles modes, des couleurs de fantaisie et des combinai-
sons, ete. Je sais qu'il ee produit déja aux Etats-Unis un
mouvement pour stimuler le commerce et engager les fem-
wes 3 acheter de nouveau des chaussures en leur offrant des

‘chaussures de 10 pouces faites en couleurs claires et, dans

lon mexl}eum cuirs. A cause du prix élevé du cuir, et parce
que Ces peaux légires se pritent mieux aux nuances du tan-
nage, ces bottines ne peuvent étre détaillées moins de $15
& $25 la paire,'Je doute que les artistes de la mode ef los
manufacturiers aient biew: jugé le public, et & mon avis. il
sont susceptibles d’avoir mal deviné, et que peu de clients
achéteront les nouve'les marchandises.

“Je me crois pas qu'il s produise de grands chan-
gements dans la confection des talons et des bouts, excepté .
que ces derniers seront graduellement raccourcis & Ja pro-
chaiine saison. Je crois que la longue empeigne tlréc a
eu son temps. .

“Les formes basses ou & courroies croisées seront pro-
bablement populaires comme escarpins ou souliers de soirée.
Il 'y en aura aussi pour la rue. Pour conclure, je devrais
dire que pous traversons une période difficile et alors que
les prix baissent, je ne vois pas que le public accepte des
changements brusques. Le manufacturier est lourdement
atteint actuellement, et Je marchand de gros aussi bien que
le détaillant n’échapperont pas & la perte. Le financier joue
son role dans la situation actuelle et fait un 'f)as dans la
bonne direction pour éliminer une calamité qui aurait pu se
produire si ce redressement des conditions avait été dif-
féré.

“Alors que la réduction des prix a été causée par 1’
ploi de cuirg et de matériaux meilleur marché, nous sa-
vons tous que le prix de toute chose est établi sur le coiit
de la main d’ocuvre et la main d’oeuvre devra contribuer
quelque chose & la situation. Si ces conditions continuent
a faire tort aux travailleurs, je crois qu'on devrait faire
tout ce qui est possible pour donner du travail ; je doute que
Pon trouve beaucoup de travail et il pourrait y avoir trois
hommes pour un méme travail.

“Apreés tout, nous ne sommes pas mieux d’étre payés
quatre fois pour notre travail et payer ensuite quatre fois
plus pour la nourriture et pour tout ce qui est nécessaire A
la vie. :

“Le voyageur de commerce n'a jamais vu la manu-
facture avec autant d’incertitude que maintenant, mais
il pourra mesurer la situafion telle qu'elle est et en faire
rapport & sa firme. Il semble qu’il soit bon pour tous
de ne faire aucun changement de mode tant que le- mar-
chand détaillant n’aura pas été capable de réduire son
stock & son état normal et que le public acheteur n’aura
pas été préparé A recevoir un changement de mode et &
payer le prix nécessaire.

Finalement, un résumé sensé de la cote du Paclflquc

“Les nouvelles modes semblent augmenter lorsqu’une

‘\'ague de prospérité passe sur une place ou sur un peuple.

Lorsque la cherté de la vie affecte la majorité de la popu-
lation comme e¢lle ’a fait depuis des mois, elle eseaie natu-
rellement de “conserver”, et le port de modes nouvelles
en chaussures ne leur parait-pas économique. Done, je ne
m’attends pas.d de nouvelles modes de chaussures cette
année. Les ‘gens cherohent des chaussures meilleur mar--
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Dans les cercles mdushvele dans ley milieux commér:
cianx, dans-le public en général, la question de 1a baiess;ast
4 Pordre' du jour; elle fait Pobjet de toutes des conyersa-
tions, des profestations des uns, des approbations des aytres
e toute cette incohérence provoque un malaive regretisble
qui aboutit & l'accalmie des affaires ef & une modération
dangereure de la demande. . D

Nous ahordions cette eemmne, avec un économiste 14
puté, ce sujet tout chaud d’actualité qu’est la révision des
prix, le “readjustment” suivant Pexpression a.nglaxse et b
ramment employée, et voici le raisonnement plein de_boy
sens qu'il noug tenait. el

La révmon des prix ne doit pas étre faite par une egr]«,
et unique branche de notre régime économique, elle doit

) -xh)

mique,

cisive du manufactutier si le marchand de gros et 1¢ dé-,
taillant ne suivent pas ce mouvement et &'ils sont x&gﬁé’i
tifs & toute baisse et y font une oppodltmn tétue? 0
Sans connaitre Vétendue exacte et la coneaq 7
gourense de Paffaiblissement de; matiéres premlém faﬁ 4
leg pﬁﬁc%&llxwm'ﬂﬁéﬁé‘%ﬁﬂlc sait 'qu'il
¥'a ditafifltioh ‘Wd&ﬁ‘&ﬂ’ el epighre’ douvent la’ pott&
ihig AT o RRET B diorés @hrie i tite que : prisf
les matidreg premidres ont haissé, les prix de’production e
de distribution doivent sprAOprimera s oy iv

se manifester 3 tous les échelons de notre échetle.&:ono--

1.
Quel effet peut avoir la réduction oourageuse et”iﬁ-

'p;htﬁtda.(hminutlon de béuéfme qulen.r

- Quedvit faire le détaillant en pareille ocourence? So
vpene& par le relan des affaires que lui vs,udra fa décmon

heurter du: front & l’obshde sans eweyer d'é lse contourneg 4

0V T

Lw Détazllanis Devrdzéﬂt ‘Baissér. Graduellement leuis prix
avant D étre Acculés o une.‘Chute Dtsproporlzonnée

apls

W’—-——-—

Se tcroxser les bras en opposant la force d’inertie 4 la gitua-
tiotY’ ptésente’ Alléguer qu’il faut qu’il écoule son stock
amt a,nélens prix élevés avant de pouvoir annoncer des ré-
ductpops?

. Rien de tout cela. 11 ‘fmt qu’il sache prendre une dé-
cigion, qu’il.admette la nécessité d’un sacrifice momentané,
sineh d] paralyse son commerce, il perd sa clienttle et il
se falt une réputation de profiteur qui ne le rond pa; pré
clséihent sympathique.

s]xppoeons qua P'heure actuelle un détaillant posséde
un stoqk denviron $10,000 dont la valeur a ‘diminué de 20

“pour 100, c’est~é~dire qu’il pourrait acheter & préent a

20 pour 100 meilleur marché. S’il persiste & maintenir con
prix; a :demande se fera rare, les ventes deviendront peu
nombrefises ; au lieu de renouveler trois fois son stock dans
l’année ‘et de faire $30,000° d’affaires,-il n’en fera que 10
ou 15 Ob() avec des frais courants identiques, une immobi-

: l\@at;on de capital déplorable et un mécontentement géné-

ral de:sa clientdle. Beau nésultat! n’est-il pas vrai? Si au
cont¥gire il décide nettement davaler sa pilule, #'il se ré-
souti dfmmuer ses prix de détail de 20 pour 100, il etimu-
lerg ks affaires, il &coulera son stock génant plus ‘rapide-
mhenf v&wom lé. pemomveler.d des. prix, plus, ayantageux ;
il ccmhnttm st ¢lientdle.et-permetira gux, fpmp Amannfac-
turidfedde: garder une activite: qui; “pmcurm dvla ;mpn]a-

‘ nor?“tf? W“ Hif ' potiveit Fichut qirk "eet “nécessaitt’ pou

lle a0 ,""8? ','d'ﬂ‘commérée La pel‘fe' qh’fl sdﬂ}rﬁ ou
winutior T8 feTa. Com—
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et lep whth, fa.lts par la smte a de m‘llmreq condxt;on.s

atabﬂmemgt leg bénéfwee de son magasin et Lo, raxgéwront

A des bases normales.

Jo suig d’avis, nous disait en terminant notre, interlos, -
cuteur, que le détaillant a tout & gagner a ag:r dép jmainte-, -
nant et & subir la baisse qui s'impose plutdt que d’attendre

que les cours aiént dégringolé encore et lui rendent mpw'-"

sible un équilibre raisonnable de ses finances et .de segipro--
fite. Vouloir torgivereer et attendre c'est reculer pour mieux

sauter et plus on reculera plus le saut sera dur et rlsquéra“ Lo . °
. PREVISIONS SUR L'INDUSTRIE.CANADIENNE .
' ! .DU PAPIER:

de nous caseer leg reins.
- Sans faire ndtre la théorie extréme de la fpersonne fort "

autorisée qui noms faisait ces confidences, nous admetbons A
volontiers qu'il est temps pour. le marchand détaillant de .
-sorienter pour. aborder le nouvel horizon qui ¢'offre.a lui.

et faire face A la situation actuelle de baisse le plug sage-
ment, possible, J1 0’y & Pas. d“hesltatlon A avoir, il.fant que ..
le déclanchement se produise tot ou tand. Il est done pré-
férable que cette révision, forcée se. fasse gradugllement.
Ceux qui n’agiront pas tout de suite en plus de perdre

dla conmmngé deunyporh{.;ons d. bas prix qmnd elle ge
fera _septin, I gpn;smexlleur marché du bié et , autres con-
'!ixodib& aussi bien qu'une plus grande efficacité de Ia part
- de h ;naxq-doqu demuent permettre aux manufacturiers
dqmgqtnques de suppo\'ter les baisces qu'on peut prévoir
dans Je prix ‘du macaroni. La consmmnatmn semble devoir
reter abondante, mais les prix dewont bientdt subir une
“révision en baisse pour se, pettre au niveats de T dimim.
"tion des antre; produits concurrents.

Les prévisions immédiates sur- I'industrie canadienne
du papier sont bonnes. Cependant on peut dire qulelle a
atteint ou presque atteint son summum d’activité. Le pro-
(chaip . gml)q. meuvement eera. un mouvement de descente.
Peridant les mois d’hiver, il'y aura une grande demande
- pour, Je papier.qui sera suivie ¢’un déelin au printemps. Le
changement s¢ fera’ graduellement. Am débat de 1921, les

quantité de ventes se trouveront dans quelques mois. dans. . gtooka’ devraient étre considérablement phus forts qu’a pré

Pobligation de subir des pertes doubles de valeur. N’oubliong

pas que Ja décision en affaires est une qualité précieyse .

surtout dans des temps difficiles comme ceux que nous tra:
Vversons st pourquoi nous conseillons aux !mmha.nde-
détaillants, de passer minuticusement leur stock en revue
avant les fétes, d’en bien connaitre les quantités.et les prix
de revient, pour pouvoir & la faveur de Pactivité de la pé-
riode de Noél et du jour de ’An en.précipiter l’écouleme’nt
par des réductions proportionnées qui attireront la clientele
et serviront A consolider los bases commerciales de leur. ma-
gasin dc détail.

0

L’INDUSTRIE DOMESTIQUE DU
SERA-T-ELLE AFFECTEE PAR LE.RETA-
%%%%EMENT DES FACILITES D’IMPORTA-‘

On peut se poser la question ci-dessus si l'on song?
qu’avant.la guerre la plus grande partie du macaroni con-
sommé tant aux Etats-Unis qu'au Canada provenait d’Ttalie
L'impossibilité d‘importer ce prodmt d’mhmentatxon pen-
dant la guerre a développé considérablement l’mdu‘xtne des’
pites alimentaires éur ce ‘continent et presque toutela po-

pulation a vu ses besoins satisfait: par le produit domes-

tique.” e; chiffres sont dloqiients & ce sujet: Pendant les
8 premiers mois finisstnt en aofit. 1914, les Etats-Unis
importaient en ptes alimentaires 82,753, 358 livres évaluées
& $3,733,884."Fn 1920 pendant cette méme période los im-

'MACARONI

sent et la concurrence se manifester plus ouvertement,
0.—

LE COMMERCE DE LA BIJOUTERIE

Nous sommes dans la pleine période d’activité pour la
bijouterie et encore qlié les affaires de détail ne soient pas
aussi forte; que l'an dernier, elles sont cependant encor
trég satisfaisantes. ' : ’

5 .

LES (FAILLITES AUGMENTERONT VRAISEM-

BLABLEMENT EN JANVIER

. Janvier est, chacun le.<ait, le moig des faillites comme
juin le mois des mariages. Cette annde, cette période (-
dépression semble devoir saccentuer davantage comme
contre-effet ou “réaction de la formidable expansion du
rammerce depuis quelques temps. Pendant ces cing dernié-
res années Je commerce n’a pas éprouvé de difficultés & réa-
liser des profits, la tendance continuelle 4 la hausse aidant
le; marchands & écouler leurs marchandises & de bons prix
et avec une bonne marge de bénéfices. A présent, la tendance
des prix est nettement 4 la baisse, la concurrence est ac-
tive, le; acheteurs observend: une pmdence ngoureuse et les
profits dépendent presque entidrement de l’aapplllcatlon de
méthodes pratiques ou de’la memfestahon d’'un Jugemenf
s{ir et perspicace. Au]ound’hm ilya norm.'bne de ;pomntg fai-
bles dans. Ja situation_ financidre . de certalne,, entreprises
commerciles et 1ndustr1elles qui font tout leur possible
_ pour se maintenir et éviter la faillite. Pourront-elles résister

portatigns de macaroni, vermicelle, et préparations, simi-:. longtemps a:cette tension? Leur difficulté 3 faire face i

laires n’étaient que de 411, 621 livres, évaluées & $67;34%.:
Nous ne, croyons p& qu’il’ y znt danger immédiat jpour
Pindustrie locale du. macaroni, mais les industriels qui y:

leuns | obhgahom soit en activant les Ventes, eoit en
obtenant du crédit, nous donne A penser qu’il gen trouv>r
‘qui succomberont sous 1’ effort de:cette pression..A snou-

sont - mtéreésés feraient: bien cependant d’étudier les: pnx. d’&re en gapdg et. de gu-rve]ner ]’hmzon pour éﬂt@l’ le=

de prodmctlon et les pnx de vente paur étre prets a répondre

HE v-u-J.

effets de la: ue..
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ETATS-UNIS

L’Amsociation des Banquiers Américains: vient d’auto-
riser récemment en vertu de la loi Edge l’brganieation d’une
orporation au capital de $100 000,000 pour financer le
bommerce étranger. . BENNUPE
La situation du crédit étranger a atteint un point tel
jue les préts aux pays étrangers ne répondent plus aux
bovins de I’augmentation du commerce extérieur des Etats—

fournira une source abondante de crédits & longs terthes’

‘itranger est vraisemblablement le plus gros actif dune:
hation pour le maintien de sa forta position dans le com-'
merce mondial. La chose est prouvée par I'exemple de la*
Grande Bretagne qui bien qu’ayant vu ses placements
étrangers diminuer d’environ 5 milliards de dollars du
fait de la guerre, posséde encore approximativement 15
milliards de dollare investis dang les pays étrangers. Les
Ftats—Unis qui viennent au second rang des nations au
point de vue des placements & 1'étranger, sont créanciers
d'un total d’environ onze milliards de dollars investis & 1'¢-
tranger.

Cette année les Etats—Unis auront parmi leurs surplus
de production environ 8,000,000 de balles de coton, 300,~
000,000 de boisseaux de blé, $750,000,000 de matiéres pre—

en conserves. Les pays européens sont sur le marché pour
la majeure partie de ce surplus, mais le paiement en or
avant que les marchandises soient expédiées ne peut étre
fait pour un gros montant.

Le capital de $100,000,000 de 1’organisation dont nous
parlons sera distribué aussi largement que possible dans
tous les Etats~Uniy de fagon & ce que toutes les localitée

£100,000,000, e pouvoir de cette corporation pour le bé-
néfice du commerce étranger des Etats—Unis sera présque,
| illimité. D’aprés les prévmons de la loi Edge, une corpo-

bentures pour la vente aux Etats-Unis et Jextension des.
criddits & 1étranger jusqu’a dix fois le montant de sa capita—
Isation. Le pouvoir maximum de financer de'la corpora—
. tion -erait done de $1,000,000,000, soit une somme égale

i 9 pour 100, des placements tota,ux de ce pays & I’étranger.
avjourd’hui. ;

BELGIQUE

Lie récent rapport d’une prohibition -générale de l’ex-‘-;
portation en Belgique a été nié offxclellevment par les hom— ,
.-ne prodirigirent que 4,000 tonnes de coton en 1918-19.

- politiques belges.

‘ Pendant ’année, le trafic du 'port d’Anvers a angmenté

-

| IS

Jne poignée de nouvelles commerciales du monde entier

,. ’ comldémblement
- momllérent «en mai 1920, corpespondait au ton.nagwe men—

'nis. Lorganisation en question ne fera pas dos préfs mais ' -
t» Le ministre du commerce Teheco-Slovaque disait ré-—

bar des placements d Pétranger. Le placement d’argent a ‘cemment dans un interview sur la politique commerciale de

miéres mi-manufacturées et produits manufacturés finis,
et environ $250,000,000 de produits de fabriques de viandes -

puissent bénéficier de ses opérations. Avec un capital de

ration organisée selon ses réglementa peut émettre des dé—

{

Le tonnage de tous les navires qui y

suel, moyen de 1912, alors que le trafic de transit de PAlle-
magne qui y est presque nul & présent, formait une im-
.portante partie de ce total. Sur les 628 steamers et les, 77
Voiliers qui touchérent au port d’Anvers en mai, 260 goit
37 pour 100 battaient fpamllon anglaig.

TCHECO-SLOVACHIE

son pays que la “Petite Entente”,  (arrangements entre la
Tcheco-Slovachie, la Roumanie et 1a Yougo—Slavie) appor—

‘terait un remaniement du ¢commerce Tcheco-Slovaque avec.

Pétranger, par lequel les ports roumains. prendraient 1a pla—~

+ ce de Hamibourg et des autres ports de ’Ouest. Le traité

commercial avec la Bulgarie est complété, dit le ministre,
et celui avec la Yougo-Slavie est en voie de préparation.

Ces traités eeront suivis d’ententes avec la Pologne et
la Roumanie. 1 ajoute que le commerce avec ’Allemagne
et I’Australie angmente rapidement,

FRANCE

Les exportations frangaises en aofit approchérent telle—
ment de la valeur des importations pendant le méme mois,
qu'une augmentation de 17 pour 100 aurait suffi & rétablir
P’équilibre commercial du pays. Les chiffres pour les ¥
premiers mois montrent que la balance adverse du commer—
ce diminuait de 31.54 pour 100, tandis que les statistiques
pour aofit,portent I'amélioration pour la période de huit

' mois & 36.52 pour 100,

Du fait des perspectives excellentes de: la récolte dun
sucre, non seulement en France, mais aussi dang les autres
pays européens, la carte du sucre a 6té abolie le ler septem—
bre. Des mesures ont été prises cependant par arrété minis—

. tériel .pour asgurer aux pauvres une quantité minimim

de sucre (750 grammes par personne et par mois) & un.

prix bon marché. .
De nombreuses protestatmns 8¢ sont falt w'tend:re dans

la preswse francaise- contre la journée de huit heures. La

-.di'mimutiomdm travail dans les atdlfiers est estimée étre de,.

25 4 50 pour 100.:
A une récente assemblée des Somebes Industnelles do

_ France, la rareté du coton a fait Pobjet de vives discussions,

et le seul espoir, pour la France, est, dit—on, d’augmenter
la plantation de coton dans ses colonies. Dans cette idée,
la Géte d’Ivoire, le Cambodge, le Dahomey, le Sénégal Su—
périeur, le district du Niger et des régions de P’Indo—Chine -
peuvent entrer en considération, mais toutes ces colonies

T’assemblde décide done de:demarnder- aux filabeurs fran—
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caig de pa)er 50 centimes (10 eous) par fuseau annuelle-- tas en 1918, et 2,362, 700000 pesetag en 1913, les impor-

ment pendant une période de cing ans.Avec ces fonds une
soclé‘é nationale pour 'augmentation du coton dans les
,o'on'es francaizes sera fondée. .

GRANDE-BRETAGNE

On parle gérieusement du développement de T'électrifi—
cation des chemins d fer anglais. Le North—Eastern Rail-
way projette I'électrification de la ligne entre Newcastle et
York; et en Ecosse on ee propose d’¢lectrifier le Highland
Railway de Perth & Inverness.

Une nouvelle compagnie de navngatxon avec un capital
de £1,000,000 va étre lancée par Sir Walter Runciman sous
le nom de Runcimen-Steam- Navigation Company.

La production des articles de coton dans le district de
Lancahire est tombée et plus d'e 150,000 métiers gont, dit—.
on, ihactifs. -

Le' nombre total de bmche-s & coton dans le monde
entier a augmenté-de 144,704,012,°en 1914 & 145,701,462 a
’heure présente, maig plus de 16,000,000 d’entre elles sont
actuellement inactives.

Le ministre des vivres d’Angleterre a £,axt un arrange-

ment avec la Belgique, PAYlemagne et le Danemark pour
acheter leur beurre & 300 shillings les 112 livres.
" Les besoins de la Grande-Bretagne en céréales impor—
tées pour ley douze prochains mois sont estimés & 217,588,~
800 hoi=eaux de blé, 50,000,000 de boisseaux d’orge et 60,~
000.000 de boisseaux d’avoine.

A une récente asemblée de 1’Association de Ceylan a
Tondre>, il a été décidé de réduire la production dur thé de
Ceylan, & cause des gros stocks détenus actuellement &
Londres et de leur prix bien au—dessous de leur cofit de
production '

ITALIE

Un correspondant de Milan écrit que le marché du
vin et calme. Les prix des vins ordinaires ont baiesé tandis
que ceux des meilleures qualités se maintiennent. La ré-
colte de vin est excellente. .

Le marché de I'huile d’olive continue 2 étre calme et
la nouvelle récolte sera probablement en—dbesom; de la nor—
mabe.”

Les prix pour la belle qualité demeurent & environ
1,400 lires par quintal. La qualité ordinaire a été réduite de
“Brix (}u fmt de o concuﬂenee de Thaile de gramé comen—
tible. -

e 'La ‘demande pour ‘I"hurle de sulhirerest’ ‘fﬁlble, 'de-pair
~ avec des réductions sur d’autres matiéres pour le saven; ce
-nqui fait queé 1és prix.sont, tordés & 450:liren-le quintal.
L’exportation de chanvre d’Itahe, an cours de 1919 et
&valuée 4 67,000,000 de lires, ce qui représente 260 pour 100
de plus -que dans la derniére année d’avant—guerre, -La
quantité n’en est cependant que de 152,617 doub‘b caent—-
ners, ~oit 40 pour 100 de moins. -

ESPAGNE

Le commerce étranger de l’Espagne en 1919 s, attemt
un total de 2,218,800,000 pesetas, contre 589,400,000 pese—

o S n |7ﬁ N :“”f; L = , [Q Ty

tations et les exportation, de métaux prémeux nQn compri-
6es. La valeur d’avant—guerre n’a done’ Pas encore été -
teinte. La vnleur des importations était de 898,500,000 -
vetas, soit environ un tiers de moins que le montant d'av.nt
guerre. Les exportations cependant étaient del,316.30-
000 pesetas, soit une augmentation de 258,700,000 pe cia:
en comparaison de 1913. Les plus importants articles % n-
portation étaient fes moteury €lectriques, les dynamos, cic,

les machines agricoles, les bocomotives, et la pul'pe & papi-r:
les principale; exportations qui firent preuve d’augmenta-
tion pendant 1919 furent le fer et 1'acier, las plaques e
zine, les produits chimiques, leg barres de. cuivre, les pro-
tlmts pbammceuthues le coton, le; amvle-z de coton, la
soie et les articles de soie, le papier et los urtmlcs en papicr.
les ghaussures, le chanvre, la tmle ete. :

Il y a depuis que]ques mox-s un nouveau gerviee o
colis postaux entre I'Espagne et e’ Mexique, par leqm-l les
Tle; Baléares, les Iles Canaries et 1’Afrique Nord ‘Espaa e
sont aussi deseervies.

SUISSE

Le dernier rapport de la “Chambre Suisse de' ’Hor o-
gerie” montre que I'exportation de montres et torloges le
Suise, en dépit des nombreuses difficultés de la période de
transition a atteint des valeurs records. 11 faut bien com-
prendre cependant que l'augmentation dans la valeur les
exportations de toute I'industrie de la montre et de ’horl

* de 215,000,000 de francs en 1918, et de-183,000,000 dans

la derniére année d’avant la guerre, & 314,000,000 en 1919
et due @ augmentation des prix ¢t non & Paugmentat on
de quantité, quoique cette derniére soit loin d’étre décevante.

Le nombre de piéces, d’horloges, de montres et de mou-
vements g’élevait en 1919 & 16,865,132, en 1918 a 15,395.-
542 et en 1913 & 13,815,727.

CHINE

La valeur des achats de Chine aux Etats—Unis ‘])(‘lll]dnf
Jmllet dépassait $16,500,000, contre $6,700.000 en juillet
1919.

La Chine a pris plus de 25 pour 100 de toutn- les
teintures et produits tinctoriaux exportés par les Etat--
Unis, pendant 1920. Ses uchats en aofit, de teinture d'ani-

"line A’Amériquéétaient Evaludy d. pris:dle $367,000, alors

que le chiffre’ pour:deautres: rbmntm’rgg.s *dlevait. g plus o
$180 000.
‘La -constriction:3d*un WMD e fer. de Tient<in i
Paotnigfu est disowtbeo s .3 vy o
Une commission des mdmstnes de la laine et du it
vient d°étre instituée & Pékin avec U~Siung Ship Yi con-
me président. Parmi le: fonctions de cette commission. 1 -

_tons I’encouragement & ’élevage scientifique du bétail. |-
‘chat de troupeaux de moutons domestiques et étrang ™
Véducation” dassistant techniques pour Pélevage des m-

fons et I'établiesement d’usines et de laboratoires de laini-

- ge et de cuir, et Tétude cmn'pathe des machines et ar;4-
reils employés dans les industries de la laine et du cuir.
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JAPON

‘andant septembre, les importations au Japon s'éle-
werent approximativement a $56,751,000; la: exportations
i $76,915,000. La balance défavorable pour les neuf mois
dipassait $196,400,000.

Le Japon manufecture a présent une grande partie
des produits chimiques pesants employés dans ses indus-
tries. 3 on s
Pendant Ia premiére moitié de 1919, le Japon a im—
porté plus de 65,000,000 de livres de soda caustique, mais
12,655,000 livres seulement la premiére moitié de cette an—
née.

L'industrie du ciment aw Japon promet beaucoup. La
production de 1913 était de 3,700,000 barils; eh 191‘) elle
était de 6,500,000 barilk.

Le Japan Petrqleum Company de Tokio a acheté, des
puite d’huile dans la province de Dutch—Borneo. -

& oy

CUBA

Les envois & OCuba vont étre facilités par I’établisse—
ment d'un service de poste par hydroplane de la West India
Air Ways Company, de Key West & La Havane, et par
Imauguration @une nouvelle ligne maritime pour le fret,
entre Pensacola, Florida et Matauzas, Cuba.

Le Gouvernement a décrété la prohibition de {’impor-
tation du riz jusqu’en janvier 1921 sauf sous licence offi-
cielle, :

Une taxe de quatre pour cent sur les profits bruts de
toutes les compagnies faisant affaires eur 1Tle de Cube &

éS décrétée par ie gouvernement Cubain, pour entrer en
vigueur le ler janvier 1921.

PORTO RICO

Porto Rico offre de bons marchés pour les manufactu-
riers américains, car cette ile est un pays essentiellement
agricole et plus de 90 pour 100 de son commerce étranger
‘e fait avec Jes Ftats—Unis. Son commerce pour I’année
fisale terminée le 30 juin 1920, élevait & $247,199,983,
«it une augmentation de plus de $165,000,000 guw les chif-
fres records atteints en 1919.

Sur les exportatxons totales, évaludes a $150 811.449,
lv sucre comptait pour $98,923,750 ce qui doublait la va—

leur de cette ‘commodité pour Fannée précédente et repré—
sentait environ'100,000: tonnes: d’augmenbatlon de prodmc—
tion,

Loy’ exportations de café de:Porto Rico s’adressaient
principalement aux marchés européens et ‘le prix moyen
recu pendant Ja derniére année était de 27.6 cente.

Les principales autres exportations consistaient en
fru‘ts , tabac, noix de coco, et environ 350,000 livres de
roton,

REPUBLIQUE ARGENTINE
Une minoterie moderne cofitant $500,000 aveé urie ca—

imcité de 1,000 cacs de farine par jour est en voie d’érection

rous le contmle d’un grou.po de capitalistes locaux* de La
Plata.

L'agriculture sera stimulée dans le territoire desservi
par le Buenos Airos Pacific Railway qui a établi un bureau
d’agriculture & ca station, Florida 753, pour répandre I'in-
formation eur Jes récoltes nouvelles, 1'élovage du bétail, les
industries nouvelles, les machines, les semences, les métho-
des, et les différentes sorte; de marchandises employées
dans la production agricole.

Les travaux qu'on effectuera au port de Comodoro
Rivadavia sont estimés & 17,000,000 de pesos.

Les extensions projetées au port de Rosario s’dléveront
a $3,000,000.

Les charges de port en Argentine pour inepection ea-
nitaire, emmagasinage, phares, bouées, ctc., ont été aug-
mentées de 30 pour 100.

Le Gouvernement enc.ouragu la construction de navires
en Argentine et espére créer une marine marchande cons-
truite au -pays de préférence a ’acquisition de vaisseaux
construits a 'étranger.

Par suite de la diminution de 2,000,000 d’acres dans
Pacréage du blé pour 1919-20, le Gouvernement a prohibé
I'exportation du blé et s’attend & augmenter la taxe d'ex-
portation sur cette commodité d’environ $20.00 la tonne.

BRESIL

Le Brésl est devenu un gros marché pour la farine
américaine qu'on peut 'y procurer aus:i bon marché que
la farine d’Argentine.

La récolte de riz d> Para est est'mée & 1,300 tonnes
dont cing-huitiémes sont exportables.

Les taux de fret du Bré-il & New-York ont diminué de
40 pour 100 depuis le Jer juillet.

La récolte de cacao de 1920, estimée & 1,000,000 de
ac3 a été retardée & Bahia par des pluies excecsives et par
la rareté du traneport.

Les importations des Etate-Un's pour Jes six premiors
mois de 1920 furent de 119,000 race, soit une diminut on
de plus de 60,000 sacs sur la période correspondante de

P’année précédente.

Un des résultats de la guerre au Brésil a été de dée-
lopper les indu-tries ldcales. En 1916, lex sta‘istiquez bré-
siliennes donnaient 26,493 usines manufacturiéres compre-
nant: boissons; 13,677 : chaussurey, 5,993 ; produits du ta-
bac, 2,036; el 1,005; spécialités pharmaceutiques, 945:
chapeaux: 690; confxtuws,rﬁ57 vmmgre, 419; text.lea 388,
etes v i st mericin . '

i Au]om’d’hdl le iz sage du cotmr est Pindustrie la. plus
importatnte du Brésil.

Le principal état producteur et manufacturier de coton
est 1’état de Sao Pauflo. Sa.production de textiles en 1918

“était évaluée & 253,209,017 milreig (1 milreis vaut au pair
_environ 55 cents.)

La libre exportation du sucre du Brésil vient d’étre
déerétée recemment aprés avoir été prohibée depuis juillet

1917.
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LES JOBBERS NE PEUVENT VENDRE QU’AUX
: MARCHANDS LICENCIES.

Il y a eu en ces temps derniers une véritable course

des marchands de quincaillerie aux bureaux du gouverne--

ment dans les différentes parties du Canada pour obtepfr
des licences. Tout détaillant vendant des lighies\gouphses
aux texes de luxe est requis de prendre licence™de dé-

tail. Un marchand de gros en vendant au détaillant doit
avoir le numéro de licence du détaillant et ce num{-m (.st
inscrit sur chaque facture, '
Comme cet ordro est en vigueur depuis le ler novem-
bre, la question a été soulevée de savoir 6i les retards dans
I’émission des licences trouvaient compliquer les transac-
tions avee lea jobbers. Le Département du Revenu de )'In-
térieur nous avise que cela prendrait probablement deux se-
maines, & partir du ler novembre, pour émettre les licen-
cos des détaillants et pourvu que le détaiillant ait fait ap-

plication pour sa licence, le jobber ne saurait étre poursuivi ..

pour lui avoir vendu du moment que le retard est imputa-
ble au Département du Revenu d of’Intérieur, Tout dé-
taillant devrait done s’occuper de faire cette demande sans
délai. '

. 0

LA VITRE BELGE SERA BIENTOT IMPORTEE
AU CANADA EN QUANTITE COMME
AVANTLA GUERRE.

M. J. D. Craig, directeur-gérant de Sanderson, Peary
& Co., Toronto qui revient d’un voyage en Europe, déclare

que les manufacturiers de vitre de Belgique se sont bien
relevés depuis la guerre et que les envois belges de glace-
reviendront bientdt sur le marché canadien en quantités
Ggales A celles d’avant 1914.: .

ILa significetion d’une semblable déclaration est d'au-
tant plus intéressante si P'on se souvient du fait qu’avant
la guerre 'a Belgique fournissait-¥59, des approvisionne.
ments du Canada en fait de glaces et vitres. Le Canada a
Tequ de grosses quantités de vitres des Etets-Unis pour sa.

- tisfaire A ses besoins pendant la période de guerre et jusqu’a

présent. La vitre a été expédiée régulidrement des Etats-
Unis au Canada, en dépit du fait que les manufacturiers
américains pouvaient facilement écouler leur production
chez eux. Ia question du change est venue copendant up-
porter quelque perturbation A ce trafic.

. 0 —— - .
ELECTION D'UN MANUFACTURIER DE
CONTREFORTS BIEN CONNU

M. Fugine Payan, 'un des associés de la manufactur.
de contreforts bien connue Duclos & Payan vient d’étre
6lu conseiller municipal pour Je district No 1 de la ville de
St. Hyacinthe avec la plus grande majorité qui ait jamais
été vue. '

C’est 1 un. beau succds dont il y a lieu de féliciter - -

notre compatriote qui, & n’en pas douter, saufa.‘se créer
dans P’aréne politique une place aussi enviable que celle qu’il
posside déja dans le domaine industriel.

Messieurs,—

manufacturons.

- Distoiititivarit* plusieurs‘ patrons de
meilleur marché gue le prix setuel, "

- La Cie WIslh_tai_ner & Fils Inc.,

Manufacturiers de Cadres, Moulures et Miroirs.
58 BOUL. ST-LAURENT,
' MONTREAL.
Manufacture: 7 RUE CLARKE.
+MONTREAL.

Nous sommes les seuls manufacturiers'de I'Est du Canada qui sommes en mesure de
vous fournir tout ce que vous désirez en-fait de cadres, moulures et miroirs. Nous en-
- voyons , sur demande, a tout commercant des échantillons des moulures que nous

moulure, nous venons vous les. offrir 425 p.c.

Afin-de satisfaire notre nombreuse .clientéle, nous n'expédierons qu'un maximum
d¢ 500 pieds de moulure ‘pour chaque commande que nous recevrons d'ici au premier
décembre pour la somme dé '$75.00. "Ces moulures sont finies imitation de chéne, circas-
sien, acajou, noyer et doré, 14", 17, 114" et 2" de large.

(8]

PROFITEZ DE CETTE OFFRE ET EPARGNEZ DE L’ARGENT.

TOUJOURS EN STOCK:—Images
de tous genres, Vitre simple et
double, Cadres ovales et carrés,

. ) Globes pour fleurs et giteanx.
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Notes sur-le commerce d’épicerie

Le_sucre se,vend. d $12.00 dans le gros. Voild une dé-
pringolade, raplde qui provequers un certain- désarroi dang
industrie sucriére et chez ley marchands, L’esprit frondeur,
ot bien. penr, quelque. chose et l'on peut imaginer que
s tentative dn T'ribunal du Commerce de fixer ie-.prix du
fucre & 22 sous n’a fait que précipiter ce mouvement de
pusee et lui impliquer une rapidité vertigineuse.

® % =%
La Salada Tea Co. a annoncé une diminution de
weuts la livre dans Jes prix de son thé Etiquette Br
'ela signifie que ce que le détaillant vendait pnécédmmnmt
i0 cent; la livre, se détaillera & présent & 55 cents. Ies
nouveaux prix au,commerce sont de 45 cents la livre pour
les paquets d’ume livre et de 46 cents pour ceux de Vh
livre. Le.détaillant vend les paquets de 15 livre a 28 cents.
IIny a pas, eu de changement; dans les prix des mélanges
(iquette bleu, rouge ou or. -

* &
[/attitude combative des marchands de gros 4 propos
de la diminution des prix du sucre a ét¢ prise dans le but
Iéliminer le sucre américain du marché. Le plus bas prix
dusucre & New-York est 9 cents, de sorte qu'avec le change
“t le transport,. on ne saurait le voir venir concurrencer le
“ucre canadien 4 son prix actuel.

' * * @

les rapports de la récolte des pommes de terre dans
tout le Canada indiquent une diminution des estimations
nricédentes,
lia récolte de pommes de terre des Etats-Unis dépasee

amnée depuis eing ans.
% * *

*st levenu beaucoup plus ferme avec des prix augmentés
le 10,00 Ja tonne. Les Tubers se vendent a présent a
X15.00 la. tonne,

. s s, s
la récolte de pommes de terre du Manitoba est de 35
mur 100-do-des ous de la moyenne des 10 derniéres années,
montrant -unr rendement.de moins de 100 boisseaux par

a-re, contre 150 en temps normal.
e, * % @

Sur ‘le ‘marché dé¢ Toronto les pommes de terre ont
menté, Elles se vendaient il ¥ a une semaine 8 $1.65 le
. ct maintenant elles ont atteint $2.50 et $2.75 le sac.

) . *® % *

La récolte.des. pommes de terre de la province de Qué-
" ot Benviron 25 pour 100 plug forte que celle de 1919,
“reore.gue.{lans certains distriets il y existe quelque doute
Su- la qualité,

e plusieurs millions de boisseauy celle de n’importe quelle.

Fin Colombie Anglaise e marché des pommes de terre -

La récolte d¢ pommes de terre du Nquveay Brimswick
est abonda.nbe et la qualité est satisfaisante. Par “agona.
complets, on vend & $8.00 et $3.50 lo baril,

.
* & @

M. Geo. W: Robertson.du-département des venrtds de
la Dominion Glass Ltd, Montréal déclare.que la situation-
des récipients en.verre s'améliore et que les livraisons de-
viennent. plus régulidres. :

Iby & eu, ajoute~t—il;’ manque. de -pots & confitures ce
printemps. et cet ét6 dernierz, mais la faute en-incoirbe au -
commierce, qui apeuré par le' colit ¢levé du sucre négligea
de gapprovisionner en prévidion de la demande & venir.
Nous avons fait 11 pour 100 de plus de pots cette.année
que I'an dernier et -cependant 1919 avaitété. une année
exceptionnelle pour ler pots & fruits. Malheureusement
quand vint le temps de presee, nous avions orienté notre

* produgtion_ vers un autre .usage et pour la ramener aux

pots -8 -confitures cela aurait entrainé la perte de produc-
tion, d’une semaine.

* & *

Les manufacturiers de biscuits sont d’avis qu’il n’y
aura pas baisse de prix dans les meilleures qualités de bis-
cnity)” tout au moing jusqu’a la.fin de 'année, Ils souli-
gnent le fait que les biscuits n’ont pas subi des hausses en
proportion de 1'augmentation du coit de production et
que 1a dernitre montée date du ler avril, alors que capen-
dant Je point culminant des prix des matiéres premicres ne
fut atteint qu’au milieu de V’été.. Les biscuits de qualité in-
férieure ont. cependant montré la semnine passée une di-
minution de trois & quatre cents par livre.

La Salada Tea Co. T4d, & Montréal, sous la. direction
de M. F. T. Shearns, est & préparer ses nouveaux bureaux,
dans sa nouvelle. bitisse occupant Je bloc sur le boulevand
St. Laurent entre les rues Le Royer et St. Jean-Baptiste.
L’entrée principale gera sur, la rue Le, Royer. Ce nouveau
batiment qui fut construit il n’y a que quelques années
pour servir, d’entrepot, posséde dix étages et sera transfor-
mé <elon leg:plang des bureaux de. Boston de Ja compagnie,

_ La, Compagnie_espére ponvoir, occuper ses nouveaus
locaux en féyrier prochain.
s 85 8 _

I’American Cigar. Company a _déclaré récemment un
dividende de 50 pour 100 sur le stock commun payable le

15 décembre. aux actionnaires inscrite avant.Je ler dscem-
bre. Une. as:emblée spéeiale -sera-tenue le 24 novembre
pour voter in:plan d’angmentation dw-capital-d’actions or-
dinaires autorisé de $10,000,000 ¥ $80,000,000..
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M. J. H. Duke a 6t6 nommé représentant de Chase
& Sanborn Co. Ltd, Montréal, pour le Manitoba et 1a Sas-
katchewan, en remplacement de M. R. L. Vaugh, qui a
démissionné,

s s :

M. P, M. Gerrard, en charge du déparwment de ia
correspondance de Hudon, Hébert et Cie, épiciers en gros
de Montréal, a été absent quelques jours, Tetenu qu’il
était chez lm par une indigposition qui, espé.mns-le n’aura
été que passagére. it

¢ o

On dit que les paniers & fruits seront 50 pour 100 plus
chers I’an prochain.

Les cultivateurs de fruits de ‘Clarkson y trouveront
une différence si ’on considére qu’ils auront besoin de 50,-
000 crates; 3,000,000 de boite: d’un-quart; 175,000 paniers
de 11 quarts, et 100,000 paniers de 6 quarts pour la ma-
nutention de la récolte de 1921

‘s & @ .

La récolte de pommes de ’Ontario a pris defté_liés pro-
portions cette année que les cultivateurs et packers ont 6t
pris par surprise, avec le résultat que les barile ont mon-
té & $1.65 chaque et que méme 2 ce prix on ne pouvait
guére gen procurer. Il s’ensuivit qu'alors que les pommes
étaient & un prix minimum dans les vergers, ellies étalent
& de= cotat’onz maximum sur les marchés des ,tm.qdes v;lles
On gest déeidé finalement & traneporter les pommes €n sar
et A les vendre sous cette forme meilleur marghé,

¢ o o :

Avis a été donné la semaine pasée d’une réducthn de
prix des savons de buanderie. Cette réduction s’éléve. 4, 50
cents la caisce, et porte sur presque toutes les margues. Cette
bairse est dfie, semble-t—il, aux faits que les matiéras pre
miéreg ont diminué et ausei que les savons des. Etats-Unis
ont fait leur apparition sur le marché & des pnx mglpdreq
que le produit canadien. .

La production du blé et des pomme; de terre-gn Bel-
gique sera cette année probablement en diminution,au dire
du Consul américain 4 Bruxelles. L'établissement d¢ prix
fixes par le Gouvernement a forcé de fermier & vendre ces
deux produits & des prix beaucoup au-dessous de ce qi’on
8yrait.py, en gblenir syr, marché opvert. Le fermier, a requ
un sistaible.ravens,ponr, in semme-de travail foprnie. qw'il
asdmmtenicé:d cultiver des produite,quize, opt-pag swjets
amx;piglementations de prix b dexquels.il, pepvent 4ttendre

des émunérations ‘plus 'avantagenses.. wls betteraves 3
sucre et le lin voient donc leur oulture développée.inten-

sivement car la demande pom- cey deux produits est con-
mdéra‘ble ) .

I

Hétel de campagne, 10 milles de Montréal, éta-
bli depuis 25 ans, place unique, 3 vendre pour cause
de santé, Heencié pour la bidre et le vin. S'adresser
an “Prlx ‘Courant”,
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LES MANUFACTURIERS ET LE TARIF

Les deux premiéres séapces de la commission du tarif
d Montréal ont ét¢ tenues lundi de cette semaine et ont e
consacrées principalement 4 P'audition de la cause de
manufacturiers.

M. J.D. Palmer, représentant les manufacturiers g:
chaussures a pré;enté & la commission un long mémoire que
nous donnons d’autre part dans ce journal.

M. T.H. Rieder, autre représentant de Vindustrie &
la chauwure appuie les déclarations du précédent.

M. Rutherford, repréentant les manufacturiers de
boites en bois demande @ ce qu’on maintienne le tarif de
protection tel qu’il existe actueliement.

M. Arthur Harries, président de la Canada Paper Bor
Co., Limited, Montréal, dit qu'il y a quinze manufactures de
ce genre & Montréal, représentant un capital dé $1, 100,000
et donnant de Pouvrage & 860 employés qui ont recu en
salaire annuel $481,000. L’an dernier cette industrie a.
produit $1,745,600-de marchandiees. 11 y a en outre 8 ou 10
manufactures du méme genre dans les autres parheb dels
province. M. Arthur Harries demande en terminant que le
tarif actuel de 221/ pour 100 d’appres la cédule de préférence
anglaise, et d2 35 pour 100 siivant le tarif général, soit
maintenu. :

M. J.W. Fawcett, reprécentant les compagnies. manu-
facturiéres de fermoir: et autres articles en métal, épingles,
agrafes, oeillets, ete., dit qu’a venir jusqu’a il y a six ans, |
les attache—feuillas n’étaient pas fabriqué; au Canada, mais
venaient plutét d’Autriche et d’Allemagne et étaient admis
en franchise. La guerre a donné naissance & cette industrie
au Canada. Elle et aujourd’hui en mesure de vendre ces
articles & $3.00 la grosse.
~ Ia Colonial Fastener Co. est en mesure d’alimenter
tout le marché canadien, elle a méme pu’ exporter de s
produits. Cette branche industrielle demande a étre 'protegee
par un tarif canadien approprié.

M. Albert Nieghorn, gérant général de la “Nichols(
Chemical Co., Limited”, présente un volumireux mémoir:
sur P'industrie chimique aw Canada. Earticle principal de
cette industrie est 'acide sulfurique qui entre dans presque
toute fabrication et qui sert principalement aux épreuves du
lait, au raffinage du-sucre, & Ta-manufacture de i ghuooee,
de la colle; ‘de 18 gélatifie; etc.iy danslejimineg desCobalt
pour le cuivra rouge et le“nickel; le plomb &t dursinee, dans
les industries du_fer-blanc et d’autres métaux %dg,ns Pélec-
tricité pourl p)]es séches 'pouf; e’ raﬂ'mageT eg" f'hunle-
pétrolifares; dans les engrais, les tanting, 164 ¢ explodfs, otd
La conclusior de ce mémoire est la demande d’un tarif
protectionniste. T

M. W. Carr, reprécentant la “Milk Producers of
Montréal” se présente devant la commission comme repré-
sentant des producteurs de lait de Montréal et des environs.
Il demande la révision du tarif dans-le sens de Ja baise
afin de permettre ’achat & des prix moins élevés des instru-
ments aratoires. oo ke
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M. F. W. Stewart, président de la section de Montréal
I'Association des Manufacturiers Canadiens fournit des
iffres intéressants sur la production de Montréal, qui,
t-il, est la premiére ville industrielle du Canada, et
aprés ley statistiques produites en 1918, fournit a elle
le un sixidme des produits- manufacturés au Canada.
Vontréal donne un exemple saisissant de la protection du
taif, par le fait que 78 manufactures américaines y ont
des succureales et que de forts capitaux: anglais ont ¢t
investis dans nos industries.

M. F. W. Stewart dit en terminant que les manufac—
turiers de Montréal sont persuadé; que seul un tarif en
harmonie avec la protection des industries manufacturiéres
pourra sauvegarder la prospérité du pays et en continuer le
diveloppementt. An :
M. A, P. Willis, au nom_des marufacturiers 4” natrn-
ment; delmy,:lgun de I’Est du Canada. et M. W. J. Sadler
su nom de la “Canadian Manufacturers’ of Leather Belt‘ng
s cont faits les avocats d’un tarif de pmtectlon pour leurs

industries respectives.

o

NOUVEAUX CHIFFRES SUR LA TAXE
DU REVENU.

Les chiffres de la taxe du revenu récemment rendus
publics par Sir Henry Drayton, montrent que le nombre
total des marchands qui eont imposables au.Canada était
de 10,219, soit 10.2 pour cent de la totalité. Leur actif ’¢-
levait & $2,223,651, soit 12.3 pour cennt de la totalité.

o

Un arrangement est intervenu entre la Canadian Na-—
tional Railways, la Canadian Merchant Marine, Ltd., et
A. Holt & Co., Liverpool, pour ’établissement d'un service
de vapeurs entre Vancouver et 1’Orient, chaque compagnie
de navigation ayant un nombre égal de steamers pour le
service. On s’attend & ce que cette entente développe le
commerce cangdien en Extréme Orient.

" Les termm\ls dir chemin de fer du port de Montréal
vont étre électnhée et on ¢'attend & ce que 42 milles de
oes voiez solent en opération au printemps prochain.

On dit que le gouvernement mexicain a donné des
commandes & la-Prince Rupert Dry Dock and Shipbuilding
Gompany;) ponr: B'Z)fvamseanx»:ﬁservmrs eéhers—-patrouﬂ—
lenrs, hateavk & fret et d pasragers. ;

o Une gormuﬂe du contrat ébabh est présentmnent de-
vant 19 dépgr;em?n't de 'la Mnrme a Ottawa Eour approba—

tion.

;..-,1

Grand magasin de campagne, établi depuis
1887, faisant au-deld de $100,000.00 d’affaires par
année, situé 2 10 milles de Montréal, 3 vendre pour
cause de santé. Stock et propriété valeur environ
$50,000. S’adresser au “Prix Courant”.

LA VF.NTE AU CLIENT QU’IL “FAUT ALLER
VISIT

Quelques principes fondamentaux de vente au
- fermier-homme-d’affaires d’aujourd’hui.

—————

Par J.-C. Thorpe
Président de Thorps American Company.

DY e s

-

Notre commerce consiste principalement & vendre aux
fenmers C’est pour cela que nous avons, & maintes re-
pr|=e, anaiy-¢ nos systtmes do vente el ¢'ost pourquoi
nous la avons développés et revisés ce.rtams mter\nllcu.
E{ encore quz now; n’ayons pas lintention de prétemdre
que nous eavons tout ce qu’il y a & savoir concernant la
vente & la clientdle fermiére, je crois, sans forfanterie que
nous’ pouvons affirmer que nous avons appris bien des
choses sur ce sujet dans nos douze années d’expérien-
ce ‘de ‘vente.

‘Plus de 75 pour 100 de nos affaires se font avec lee
ferm1ers Naturellement, nous avons essayé de développer
une polinque de vente qui réponde non seulement aux exi-
gences du fermier mais aussi qui donne un certain degré
de satisfaction 4 Vacheteur et au vendeur, une fois la
vente effectuée. Et inévitablement nous en eommes venus &
la conclusion que de tels résultats ne peuvent &'obtenir
qu'en Héveloppant notre contact humain avec le fermier
suivant les lignes dictées par le simple bon sens. Nos prin-
cxpeH de vente spécifiques ont été établis sur les bases
fohdaftientales de la borme acience de vente, amplifiée pour
attemdre e marché de la ferme.

"' Dins Ta vente au commerce de fermes, quelques faits
prouvent étre un bon point de vue pour former la politique
des ventes.

+ ' Premidrement : tandis que Pachat et la vente sont des
détails importants des opérations du fermier, ce ne sont
pas'des pratiques journaliéres ou méme fréquentes. Ache-
ter quelque fourniture entrainant une dépense considérable
est par conséquent un véritable événement dans sa vie et
il ne tient pas 4 se premser. Le fermier est trés oceupé et
gocneils il Tés ‘ititerruptiots +daiteson ' traveil, viate 11
st t6ujotirs Dusiblé de trouved wile Période ol il luf fuik
plaisit’ 8 ¢'askolr sal T éiotims dé va Ferth] e fimeret
de cdﬁ'verser’av& un Wfideur inbelhgent iIb cbmqu?‘l’mb
béressént. T 1: AT i b prostor 1 ol 3o gove

1l peut. rparaiﬁre lent & amener & traiter une affaire.
Cela décourage on ennuie souvent le vendeur de la ville,
habitué & conclure avec des agents d’achat qui sont rapides
3 se décidsr sur upe proposition. Mais que Phomme qui
vend eu fermier se spuvienne que pendant la discussion de
sujets pohﬂgum fingneiers ou commercigux, le fermier
réfléchit & la proposition qui lui a été faite. Bt eqpvent,
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wdﬂ ine' L'fmaﬁsn"mnga}e*—mJﬂm‘m%&m
a 6té faite, le fermier dhionce: “Ph bien, je pense que je

vajs prendre votre machine. Quand pourrais-je I’obtenir?”-

Le point de vue propre est exfréfnsment important, et la
patience est une vertu profitable pour I’homme qui recher-
che le succds dans 1a \ente ila chentéle fermnére

Seéoddement  Le princtpe dominant de la”science de
la vente et celui d’ol découlent les autres détails de notre
politique de vente, est dz “bien conmaitre notre futur ache-
teur (prospect)”. Satoir simpleinent ou avoir raison do
croire que l¢'fethier est wur'le' harché’ pour athéter votre
marchandise n’est pas suffusant. Ceci ne donne pas le
point de contact humain qui développe la confiance.

Voug dévez conhattrs un pin de 'oé qui'1¢ ‘condétne, des
caractéristiques de ea famille, quélle cst 'da réputation’d’a-
¢heteur, combién de terre il exploite et ‘quel systdme
de 'fermage 'il applique.

“T1'pat’ avéir'lin: garkon hu ‘bolldgd ‘faisant un ‘tridvail

gpécial’ dhns 1o¢uel le “pdre est mﬁéreasé, S’nl ‘et ést”aifis,

1iohs’ dikons #'nos vendeum; de'se rénseigner 4 cé 'aijet. T1
pelit Hvoir tine jetne fillequi billé Bans les carcles’ nftisi-
virtrx ‘et ot i1'se Thotitre'trdd fier.'Si tel st 16 cas, noutde-
mandons 3 nos hommes de savoir ce qu’il en est'et de on-
trer’ Y;u'xlq éont fimillens' A cette Tépiitation.’ 11 ‘ee” peut
Wil "Soit ‘atissi 'shirvelllant ou ‘commiidéaire’ des Hémins.
Alors céla'Yidnd phye d’dVoir' ttd' information et Qe fatre
exprimer par notré véndeur sor ‘Appréciation 'de Tetprit pu-
“10 i fertnier'et de ebri detivits'Bdciale. 11'séra flatté de
éette""maﬂ;ue &appiéeidtion 'tut 'comime' nom le 'derions
noué'-&'ﬂémes

"L pn'fncvpe fondamehital 'sur 1eque1 nmxs ‘hagons -

£01ibess‘ded idéed st celuici " nbib Bhrlibng ‘et nous ' eotimes
éncling &' avébir conifidince’ eri' teuk' qui poHent un vérlt&ﬂﬂe
ilitétet aux 'Choses’ ¢ qui’ nou, ‘touchent. 'y a tme’ gl*ande
slgmﬂcabxon attachée 4 ce bhnc?rpe"dam thte aétion “de
veiite et dans totte transaction ; 'et; 3"tnén avis) 1a phapart
ded ‘erreurs—avec le mianiue de AT ide Veitey qui Sen-
suit—dans lzs campagnes de ventes destinées 4 stifhtiler le
commerce ‘de ferme, F(mt 'tuied 4”06 §it’o ‘Attache' trop peu
d’irm.poi‘tance A ob principé foridhmental.

'Promém4ment 1ine apptvéclatlon de la vie Jourrnahére
pluf:ot clrconscrlte din fermxer pmd&nt la'plug ‘grande par-
tie de l’année et une uppréclatlon de's e opporfumb& con-
séqwlmment hmlbée, dun’ cohtad: ‘jotnalier avec les Hom-
mes ae sd‘conngissance A Ia vﬁle" b Tes 6vénmﬂenia cou-
/ rants, ‘ant en ,poiutxq‘le qwen a.ffau\ee 8¢ débattent ‘dans
i l‘atelxer ou'le” magamn ‘serviront” beatico utp A ‘effectiier ine
i vente. Y Pthier. Apprécie' in Veridenr ‘ayant da Conmaie-
. sance des’ Homme; et des éxénement% a1 lieu de celuf qui ne
conqa.‘it Tien en dehors de’ sa hgm e’ miaTchandises; ‘et il
. aime discater de ces. - choses’ avec i,

O‘est ung habltude de nos hommee «dans’ notre dépar-
tmnentdeventade g¢ faire une thche. dehreunﬂmgmnds
quotuhens de Ia vills chique, matin, avant de se mettre en
route pour la ,campagne: qnotxdaenne, afln de connaifre
d’une fagon générale les points capntaux des évinements

¢butiits, on - politique, dans' I'industrie”et'ddfs une v;
plus spécifique du’ ton du'marché des ‘procudits de ferme
Ceci' ¢omprend, évidemment''les nonvelles financiére 4y
jour’ précélent, partxmhéroment les" rappports’ publiés e
bamps en temps des développemént; des orgdnieations ban.
caireés venant én aide aux fermiers.

Cette habitude a un effet sur Vorgahisation d+ vente
qui dépasse les affaire; immédiates'de la journée. En par.
courant nos' jéurnanx quotidions' le ‘vendeir" y Yot des
items, une demi-douzaine ou plus: qui ont une’ influence
marqiée sur 1 marche des affdire:.

Par &xeniple, les nouvelles'dtne grove'de ¢hemin e
fer eYMante ou projetée ‘sont des plus importahtes en ce
cens'qu'alles ‘petivent! précipiter Pachat en  mdtitrint s
nécessitd de se procurer tout de suite Péquipétiént 'néces
saire si Pon' ne veut pas risquer’de; retards'de Tivraison.
Une' ‘agltxtmn financiére menagante peut aussi’ avoir 'son
mf]éxe sur laj intéréts du marchand et du ‘fermier.

"T7analyse conitinuelle de tels évériemdhts dlargit 1a vue
du vendeur, développe une intalligencé:" qui‘étée'dd'la con-
flance et rend plus forte 1'emprise d’un svstém: d’opéra-
tion baﬁé sur la prévision intalligente de l’avemr Ces su-
jets sont Qintérét vital pour: le'fermier et non seulement
il lui plait, mais méme il est avide d> détourner yn peu de
son temp; 4 la discussion des choses' qui ont ‘quelqué rap
port avec son éntreprice commerciale. Les ‘nouvelles 'ne
sont pa;: toujours réconfortantes, c’est' vrai, mmais ‘on est
heureux d’en’ avoir, et on sait gré au vendeir inteélligent
qui paiwe son tbmyps A avgmenter ses cofinitsances: dans
lintérét du fermier.

Si un fermier est particuliérement intéressé dan; I'e
levage' des porcs, nest-il pas raisonmable dé sippoier quil
gentretiendra avec plaisir avec le vendeur. qui’ montré un
intérét particulier sur co wujet? Mon' expérience ‘me- force
A répondre: “oui”. Nous'savons que le firthier est hevreur
de moritrer son beau troupeau dé Berko]mes par ‘éxempl,
& le vendeur pout ‘apprécier la’ raison pour laquelle ces'bé-
tes sont préférables anx Dutocs ou aux-Hampelites. Ne
genruit-il pas que lorsqu'on liche le strjet Wes pores, le*
fermier écoutera avec une attention courtots¥ I proposition
du vendeur relative & un apparell quelconque: qui est un
perfectxonnement nécessaire 3 toute ferme moderne?

II n’y a'pasbien longtampe; un de nos' vendeuns 4pprit
qu’un fermier était intéreseé financiérement dany des puits
&huile et que Pétude de Vindustrie ‘du ‘pétrole aceaparait
prenque tout son temps disponible. ‘Notré vettdeur -h’avait
qu'un2 faible idée du commerce d*huile, mais il amplifia
cette connal@sance par “la Tecture d’n une broohure sur la
géologie' pratiqué des terraing hafleux. ‘B “faidint' pra
miére visite au client en quection, il fut facile pour lui de
détournar-la’ conversation ‘surl4 “questionde Fhrrile: Une
visite d’une heure gensuivit pendant laquelle le fermier se
dépensa mtpamles, encouragé ‘par les questions mtelhgenfl’s
du vendeur. Comme la visite- toudhalt d-sa fin,.le ‘client
dit & son visiteur : “Mon gargon, vml& une-bonne visite qui

(a ‘Hiivre page 53)
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HECTOR SHOE
'.l;'abricant de “Roméos” et “Opém’-’.' TURNS pour Hommes.
Aussi souliers pour Femmes: Tbéo,O}ford, ‘Pump et Colonial “TURNS”

Dans les articles: pour enfanls hds llgnes sont augmentees de
plusieurs échantillons nouveaux. "

(LI

. LAY l < .
Quant aux pnx, nous les garantissons et sommes en mesure de

Iutter avec tout concurrent.
~ Notre capacité actuelle est de 1500 paires par jour.

Nos representantz sont toujours_ a votre dnposlhon.

HECTOR»SHOE

S. DESROCHERS " Propnetalre.

331 Rue Demontigny Est, .- ~-° MONTREAL.
(Ancienne place de Tetrault Shoe.) » TéL Est 6647.

Melasse Extra Fancy “OPEN KETTLE” |

(Marque Enregutrée)

[

e b Gl

Si vous Vendez de la mélasse —

Lo o ® 3
iy e t

Nous savons que vous servez de la mélasse & vos "olfents;’ A\ez -vous jamais essayé notre mélange “OPEN-
KETTLE”? o

Nous avons une manidre spéciale de mélanger plus:eurs sortes de sirops et de mélasses en une seule et qui
donne de bons résultats.

Vous savez probnb]ement que le thé mélangé'a un meilleur ardme que celui qui me l'est pas. ~Vous "pouvez
vous “rendre compte que pareille chose s'applique & la MELASSE. Au demeurant tous les thés melamgés n’ont
pas le méme goiit, pas plus que toutes les Mélasses Mélangées ne seront de votre goﬁt

Lieez ce que'le Docteur Milton Hersey (chimiste industyiel. offjciel) ;gdit. A, ce .propos;: ,, ,; J il ,“
““Nous avons éprouvé et analysé un- échantillon de, gml%wasso fancy mélapgée $ “QPEH;-K%
ua e

- A i s S A ©

et nous avons trouvé qu'elle étaft falte dume bomme g slrops et de mélasses, e to
Impureté,” Elle possdde une grande.yalenr alimentaird Noa: m déih#ntrent qt'eue- ‘Hlen- ‘nﬂp
priée pour-fins alimentaires et pour ‘les bosohis de~ ;aqug, £ € WHoSTA P it s

‘Nous'vous' conseillons de nrus donner l’htetmédi tre: dobberivne: ¢o do ,eps i uh:w op. d;e
notre, - Mélagse s 'OPBN-KETTLE” . 4 $1,00 le 10 Im;g? ?‘lr% m‘#%};h" 2, an )‘go "@ P Q )

1 Votre "Jobber” peut vous fournir-des Sohantilvits,

0\‘91 o' -:y A
i'r TS r""-—‘l'_‘ LN P I b-.

venip oyl R

Umversal Impoftmg COmpany

‘118 rue Saint-Paul, Ouest .. MONTREAL '

" 30

et + b —————— S—— T

Ly et @

s mrmimes b Vv ssale: avidmrm mrmrien

En écrivant aux annonceurs, si vous mentionnez le “Prix Courant”’, vous voris assurez un meilleur service.
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Vente—Jos. Morin & Jos. Eug. Bussidre 40 13 et 15; 29, 41,
30, 12 et 13 N.-D. de Québec. -

Obligation—PBug. Geo. Audet & QGustave Proteau, 80 9 8t-
Dunstan.

Renomciation—Dme Jean Thos Morency Croteau, bloc 26
Macamic.

Vente—Jos. Boutin & Nérée Boutin, rg 4 48 et 27 La Sarre.

Transport—Désiré Plante fils et Désiré Planté pare, 14, ind.
rg 2 34 Royal Roussillon.

Quittance—Pierre Gélinas & Godfroid Langevin.

Quittance—Thos St-Maurice a ‘Désiré Plante.

Quittance—Patrick McGrath & Chs Dorion.

Vente—Nérée Boutin et al & Léonidas Boisvert, 22 Mileage.

Jugement—. J, Sewell v8 P. A. Wallace et al.

Avis—C. J Sewell & Régist 3330 1 2; 3427 1 2 3 4 8t-Jean.

Vente—Suce. Hon., John Hearn & P. J. COt8, 4379y 6 4375 10;
4379 § 4875 8 D Montcalm.

Quittance—Dme Vve A, K. Hanseu-Wright & John V. Hatch.

0

Renseignements de Sherbrooke

ENREGISTREMENTS AU BUREAU D'ENREGISTREMENT
DB LA DIVISION DE SHERBROOKE

Pendant la semaine finfssant le 13 novembdre 1020.

ACTES DE VENTBE

G. C. Robertson & F. E, Holtham & Co., lots 71c et 71d, Water-
ville. Prix $1,000 payés.

H. R. Webster & St-Jean Gagnon, lots 10e, 9g, 91, rang 2 et
10a, 9g rang 3 Compton. Prix, $12,000 payés.

Hilaire Brochu 3 Pierre Cadoret, partie lots 25d et 26a, rang
2, Ascot. Prix, $2.800; $1,200 payés.

Succession Ferdinand Carrier & Adjutor Gosselin, lot 899-88
quartier Esst. Prix, $1,200 payés.

Dame William Bell 3 Walter Richards, partie lot 624 quar-
tier Nord. Prix, $950 payés. .

C. B. Loomis 3 H. W. Loomis, lot 4a rang 8 Ascot. Prix,
$1,500.

Thomes Acton 3 Albert Ricbard, lot 152 Orford. Prix, $1,400
payés.

Dame W. T. Haig & Rév. J. A. Parent, lot 397 Lennoxville.
Prix, $4500; $1,000 payés.

Napoléon Rodrigue & H. A. Smith, partie lot 25a rang 10
Compton. Prix, $1,055, payés.

J. H. Blue a .. W. Gilman, lot 195 quartier Nord. Prix $1,100,

€s. '

H. Jr.mcy'otter et al. & Adolphe Richard, lot 452 quertier Est.
Prix, $5.000, payés. * ’
La Banque Nationale & G F. Desruisseaux, partie lot 204, lot
2013 quartier Centre. Prix, $23.000; $13,000, payés.
Succession Joseph Paré & David Brault, 1, 8-lot 425-7 quar-
tier FEst. Prix, $425, pavés.

S. L. Cloneh & L. L. C. Bachand, lots 299-17, 18, 19, 139, 140,
141, 145 A 148, 153, 154, 157, partie 15. 16 et 39. 273-13,
22 23, 48 A R2, 2RR-1. 4 A 12. Partie indivice de 299 et
273, et lot 272, tons & Lennoxville Prix, $2,000, payés.,

HYPOTITEQUES

J. P. N. Paradis 3 Pierre Simoneau, pour $400. affectant lot
9-4 quartier Est.

G M. Hume 3 Sherbrooke Loan and Mortgage Co., pour $3,000,
affectant partie lot 721 quartier Nord.

Joseph Gagmé A Séminaire St-Charles Borromée gonr $5,000,

. affectant lot 1431 et partie 1419 quartier 8u
Adjutor Gosselin & Dr J. A. Marcotte, pour $1,200, affectant
899-88 quartier Est.

Casimir Pinard & Philias Therrien, pour $600, affectant par-

tie 88 qnartier Est.
W. H. Lovell 3 Dame Hugh Connor, pour $3,000," affectant
- partie 385 Lennoxville.
Josenh Foucher. & Josepeh Pouliot et Léonie Faucher, pour
$2,000, affectant lots 8a, 9a, rang 8 et 8f, rang 2 Comp-

tom. .

Adolphe Richard & E. A Bernard, pour $4,000, affectant lots
452 et 453 quartier Est.

Emery Fontaine & Dame Francois Godbout, pour $500, affec-
tant part 334 Orford.

Dame Touis Fisette & D. J. McManamy, pour $1,000, affec-
tant lot 1409 quartier 8ud. :

¢

'N. E. Brooks & Pierre Hétu, de I'hypothdque du 12 novemb

DECHARGES

Buccession Alfred Gadbois & Joseph Ruel et al. de I'hypoth
que du 19 septembre 1912

Emery Lemieux & J. H. Blue et al., décharge partielle de 1y
pothéque du 31 octobre 1919,

Dame A W. Law & G. C. Robertson, de 1’hypothdque dy 3
octobre 1911.

Succession J. 8. Mitchell 3 E. D, Bradley de I'hypothéque ¢
26 movembre 1909,

T. H. Westgate 4 J. R. Symes de I'hypothdque du 12
1920.

Dame Joseph Hugrom 3 Antoine Grenier, de I'hypothique 4
27 mars 1919, ¢

1900,
J. Hi;:’alsh & Adolphe Richard, de I'hypothdque du 3 févrie
9.
Cléophas Brochu & Hilaire Brochu, de I'hypothéque du
aoflit 1916.

TESTAMENTS ET ACTES DIVERS

Testament de James C. Price, avec transmission affectan
lot 377 quartier mord, 1égué & Dame James C. Pri
Regu du Percepteur du Revenu Provincial déclarant qu
n'y a pas de droits exigibles sur la suocession de Jams|
C. Price.

Testament de Dame Joseph Gagné, avec transmission affec
tant partie lot 1419, lot 1412, 7-161, 1431 quartier Sul
et partie 518 Orford, 1égués & Joseph Gagné. Regu du
Percepteur du Revenu Provincial déclarant qu'il n'y a pas
de dx;oits exigibles sur la succession de Dame--Josep}

‘I'estament de. feu Pdmond Lanctét avec transmissiom affec
tant partie du lot 103 quartier Centre, léguée & Dame
Edmond Lanctdt. Recu du Percepteur du Revenu Pro
vincial déclarant qu'il n'y a pas de droits exigibles sur
la succession Edmond Lanctdt =

Procuration par James P. Cotter & Henry J. Cotter, lui dor-
z}:;;nt pouvoir de vendre ees droits au lot 452 quartler

Autorisation de vendre les droits des mineurs au lot 45!
quartier Est pour le prix minimum de $1,000 et apparte
nant 3 la succession Edward M Cotter.

Contrat de mariage entre Pierre Arcade Benoit et Dlle Alvint
Lapierre, stipulant séparation dde biens.

BREFS EMIS EN COUR SUPERIEURE

N. Therrien vs D. Guyon & al, Barnston, $774.50.

N. Leclerc vs J. Perrault, Sherbrooke, $225.00.

D. Dupuis vs D. Guyon, Barnston, $760.23.

D. 8. Bachand vs L. Roberge, Barnston, $214.47.

D. 8. Bachand vs T. Madore, Barnston, $173.06.

G. C. Tillotson vs T. Madore, Barnston, $120,

R. F. Colling vs T. T. Délisle, Sherbrooke, $2,630.32.
P. C6té vs E. Fournier, Bolton, $1,041.40,

Canadian Shoe Co. vs M. & W. H. Korrey, Sherbrooke

$351.13.
A. Trudeau vs R. Rousseau & al, Springhill. $206.75.
Int. Harvester Co. vs F. J. Paquin, Clifton, $164.50.
F. W. Lord vs H. Hogue, Sherbrooke, $142.75.
F. 8. MacKay vs H. Grant, Lennoxville, $124.
A. Arcouette vs J. Leclerc, Sherbrooke, $403.
L. Desrochers vs J. Rousseau, Lingwick, $260.
Denault G. & P. Co. vs J. Dutremblé, Notre-Dame, $115.21.
Leclair vs Ls Gervais, Sherbrooke, $200.
M. Weinstein vs Osias Lavigne, Sherbrooke, $429.

BREFS8 EMIS EN COUR DE CIRCUIT

E. Bemoit v8 H. Humphreh, Orford, $7.00.

Thos. Arnold vs H. Plunkett, Beebe Junction, $16.00.

Geo. H. Vaillancourt vs Jos. Nap. Beaudry, Martinville.
$28.3. '

J. K. Edwards et al vs John Thos Matthews, Sherbrooke,
$32.25. )

Isr Poulin vs Ernest Gagné, D'Israeli, $25.00.

8o. Can. Power Co. Ltd vs Henri Dutil, Rock Island, $19 0.

Jos. Lacombe & Fils va H. N. Becket, Orford, $99.25.

La Banque Natiomale ve Elz. Brousseau et al, Sherbrcoke
$60.00.

Arthur Blouin vs J. W. Cantin, Acton Vale, $75.88.
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bd. St-Francois v8 Ernest Métivier, St-Romain de Winslow,

$48.63. .

b, St-Francois ve Nap. Métivier, St-Romain de Winslow,
$19.97. '

bmile Rioux vs Geo. Lizotte, Magog, $13.00.

fmile Rioux vs J. A. Laverdiére, East Angus, $13.00.

fodére & Fils vs Louis Lauzon, Ste-Anne de Stukely, $34.67.

[odére & Fils ve Jos. Lapalme, Roxton Rand, $39.41.

lodére & Fils veé Thas Leclerc, Waterville, $52.97.

fodére & Fils ve Ed. Herwick, Bury, $69.44.

lodére &Fils ve Ant. Poulin, Ste-Justine, $62.56.

Podére & Fils Ltée vs Gus. Desmarais, Ste-Christine, $36.37.

Fodere & Fils Ltée vs Nnt. Nadeau, St-Ludger, $11.22.

[odére & Fils Ltée vs Donat Dallaire, St-Ludger, $14.89.

fodére & Fils Ltée va Wm. Partridge, Sawyerville, $15.42.

[odére & Fils Ltée vs Achille A. Després, Weedon, $46.56.

Fodére & Fils Ltée ve W. W. Mack, So. Bolton, $46.84.

‘odére & Fils Ltée vs P. L. Masher, Stanstead, $96.83.

Johnny Prince vs Alp. Gravel, Winslow, $71.40.

V. R. Bill vs J. Brill, Lennoxville, $96.00.

John S. Broderick vs A, L. Neron, Sherbrooke, $34.00.

fd. B. Worthington ve L. Rouillard, Springfield Hill, $12.85.

E‘O& Coté v8 G. A. Loke, Cookshire, $87.50.

>mile Rioux vs J. E. Leclerc, Sherbrooke, $20.00.

R. D. Pinard ve J. Thibault, Marbleton, $93.00.

Wm. Dorey ve Ern. Albert, Sherbrooke, $3.75.

\médée Champoux vs Allen Lester, East Angus, $38.66.

[ebert Robinson vs T. T. Delisle, Sherbrooke, $21.39.

F. W. Lord vs O. Houde, Sherbrooke, $31.35.

['odére & Fils Ltée vs Jos. Samson, St-Fortunat, $50.59.

)wen Murphy & Son vs J. H. Pjerce, Sherbrooke. $25 62.

Bishop's College ve J. T. Matthews, Sherbrooke, $75.00.

A\Wm Gray-Sons Campbell vs Ernest Goulette, Stratford. $52.02.

\'m Gray-Sons Campbell vs W. Proulx et al, West Wickham.

$27.44. -

\lfred Durocher vs Chas Maguiere, Sherbrooke, $17.00.

). J. Barlow vs Max. Richey, East Angus, $21.65.

ieo. Grenier vs Jos Lavoie, Bagotville, $25.50.

0 -

ENTES PAR LES SHERIFS DE LA PROVINCE

CHICOUTIMI

Harry Dassylva et Thomas Dassylva vs Ephrem Ville-
neuve. Vente au bureau du shérif au Palais de Justice en la
ville de Chicoutimi, le 21 décembre 1920, & 10 heures du
matin. ‘ ’

KAMOURASKA '
Joseph Michaud fils & Cléophas Coté. Vente i la porte
de I'église de la paroisse de St-Jean de Dieu, le 16 décembre
1920, & 11 hures du matin. :

MONTREAL

Octave Fourmier, dit Préfontaine et uxor vs Arthur
’I’ierre de Sambor. Vente d la porte de I'église paroissiale
de la paroisse de St-Antoine de Longueuil, le 16 décembre
1920, 4 11 heures du matin. |

Ubald Garand vs Jos. A. Descarries. Vente an bureau du
Shérif de Montréal, le 25 décembre 1920, & 10 heures du
matin, )

Ubald Garand vs J. A. Descarries. Vente au bureau du

Shérif de Monfréal, le 25 novembre 1920, & 11 heures du
matin,

QUEBEC
_ Onésime Audet vs Alfred Marquis. Vente & la porte de
I'église paroissiale de St-Léon de Standon, comté de Dor-
chester, le 17 décembre 1920, & 10 heures du matin.

RIMOUSKI
la Fonderie de Plessisville vs La Cie Electrique de Ste-
) \ugile. Vente 3 la porte de I’église de Ste-Angéle le 24
hevembre 1920, & 10 heures du matin.

TROIS-RIVIERES

_ Bugéne Thibault vs Alfred Richard. Vente & la porte de
l'érlise de la paroisse de St-Sylvére comté de Nicolet, le 15
¢ mbre 1920, 3 11 heures du matin.

Dame Eugénie Blais, veuve de feu Félix Thibault vs
Ali-ed Richard. Vente a la porte de I'église de la paroisse
de St-Sylvére, comté de Nicolet, le 15 décembre 1920, & 10
Beures du matin.

. Couture Arthur

b3
NOUVEAUX DEPOSANTS SOUS LA LOI
LACOMBE
SHERBROOKE

Déposants
Arthur Bellavance
Georges Gingues
Oliva Houle
Azade Lupien
H. C. Leech
Nodl Lacroix
Lucien Lacroix

Employeurs.

Loomis-Dakin Ltd., Sherbrooke.

Ia Cie de Publication “La Tribune”

Prudential Life Ass. Co., Sherbrooke.

Brompton P. & P. Co., Bromptonville.

Canadian Ingersoll Rand Co., Sherbrooke.

Nault & Lacroix, Sherbrooke.

M. Dubois, contracteur, Sherbrooke.

MONTREAL.
Déposant

Patrons
Barland, Ernest,

Fraser Brace Co.

Canadian Car & Foundry Co.
Canada Life Assurance Co.
Merchants Hat Mfg Co.

J. H. Berthelet.

Normandin, Arthur.

The Redmond Co.

Denié, J. M. Henri
Hamel, Adélard
Jubinville, Jos.
Proulx, Emery
Saunders, Roméo

LA VENTE AU CLIENT QU’IL “FAUT ALLER
VISITER”

. (Suite de la page 47)
m’a fait plaisir, mais nous n’avons pas parlé d’sutomobi-
les et jo suis sir que c’est pour cela que vous étes venu en
réalité. Je trouve fort de mon gofit votre Sedan; amenez
m'en un le 12r mai et je vous donnerai un chéque.” Clest
ld une bien brusque réaction, direz-vous. Pas du tout. La
venue rapide de cett> vente était un résultat on ne peut
plus logique et naturel. Le client était fort intéressé par
I'automobila dés ’abord, mais Vattitude courtoise du ven-
deur et sa compla’ance pour le sujet qui lui était cher
avaient participé a sa décision.

Tél No 6

OTTAWA HOTEL

A. CHEVRIER, Propriétaire

Liqueurs et cigares de choix
Attention spéciale aux voyageurs.
Chambres et pension de premiére classe.

HAWKESBURY, ONT.

Téléphone Bell No 72

ALDERIC TRUDEAU

MARCHAND DE
Foin, Grains, Mouture et Charbon

HOTEL C.P.R.

Service de premiére classe
Chambre et pension

- STE-SCHOLASTIQUE, P. Q.

Bell Tél

ST. LAWRENCE HOTEL

O. BESNER, Prop.

Poste Central des Voyageurs.
Pension d’Eté et Chambre de 12re Classe.
Vins, Liqueurs de Choix, Cigares, Etc.
Service d’Automobile

COTEAU STATION, P. Q.
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Les Tribunaux

JUGEMENTS EN COUR SUPERIEURE

G. N. Clermont Ltée vs D. 8. Scholni-
koff, Paige Sales and Services Co.
Ltd, Montréal.

Lumothe, Gadbois & Nantel vs Joseph
Dandurand, Arthur Corbin, Léopold
(ilasson, Outremont, $4000.

wme Marie-Louise Korch vs Léonide
Lalonde, M.D., Pawtucket, U.S., $28-
098B.

Albert Dalrymple et al vs A. Cler-
mont, E. E. Wallace, T.S., Montréal.

Crédit Foncier Franco Canadien vs
Dame Mary Ann Menarch et al,
Montréal, $4975.

Nathan DBelinsky ' vs Irving Kearns
alias Kuronoff, Westmount, $117.
*Alraham Kamber vs Model Boys
Olothing Mfg. Co., Montréal, $256.
Percy Gregony vs George E. Beau-

vais, Montréal, $6759.

International Steel & Wire Co. vs Cie
Cambee, Ltée, Montréal, $1023.

Stewart & Taylor vs Léopold Lafram-
chise, Montréal, $630. .

Germaine Robert vs Dame Estelle Mc-

" Kenna, épouse de Sarsfield Cuddy,
$200.

Joseph Cardinal vs Ville de Montréal,
Hon. Amédée Geoffrion ¢és-qual, m.
e. ¢., Montréal, .

Dame Marie-Anne Picard vs Georges
Coache, Montréal.

Jucob Rosenberg vs
Dyers, Ltd.

l.égaré Auto & Sup. Co. Ltd vs Julia
Théberge et vir, Montréal, $2106.

Denald Morrison vs George Pollack,
Montréal, $1098,

Banque d'Hochelaga vs J. E. Pilon,
Montréal, $11,983.

Hervé Caillier vs Furness Withy & Co.
Ltd, Montréal, $300.

Légaré Auto & Sup. Co. vs Edward
McBrien, Montréal, $325.

Joseph ILeclerc vs S. Kozlov & Son,
Montréal, $203.

Jacques Laporte vs Arthur Laporte,
Montréal, $2 par semaine.

Frank W, Horner Ltd vs Jos. A. R.
Lecours, Montréal, $168,

Thaddée Chaput vs J. T. Poirier,
(Qual. (loth. Mfg. Co. Ltd) T.S.,
Montréal.

Dame Julia A. Fenley vs Mortimer
Hushion, Montréal.

(George Anderson vs Dame P. Wright,
George Wright, M. L. H. & P. Co,,
T.S., Montréal.

Jales Ladriére ¢s-qual vs G. Ernest
Fortier, Montréal, $400, .

Masson & Billette vs André Dehaaf,
Montréal, $500.

Cie J.-B. Rolland & Fils vs Théo. Sé-
guin & Cie, Montéral, $100.

Wong Ton vs D. S. Scholnikoff, Mont-
réal, $400.

Chas M. Black vs Harry R. Fitzgib-
bon, Montréal, $250.

J. B. Diotte ¢s-qual vs G. Deneault,
Montnréa!, $1964.

Alfred Pollack vs Harry Cohen, Mont-
réal, $400,

lxdmond Lepage vs J. Albert Allard,
Maisonneuve, $25.

J. Albert Courtemanche vs Cie Cinéma
Montréal, $287.

Banque d’Hochelaga vs Kabe Hame-
lin, Pte aux Trembles, $1039.

Banque des Marchands du Canada vs
Prima Skirt Co., Montréal.

Dominion Fur

Henri Thivierge vs Georgianna Thé-
rinult, Achille Payette, Montréal,
$305.

Antoine B. Hamelin ve Arthur Viau,
Montréal,

Major Hill Auto Serv. Co. Ltd vs R.,
W. Mayer, Montréal, $161.

J. W. W. Howitt vs Joseph Martel,
Achille St-Mars, me.c., Montréal,
Dame Auralie Verreault vs Joseph
Charles Dionne, Montréal, $3 par

mois,

I'atrick Cunningham vs Geo. A. Full-
er Co. Ltd, $800.

U, Brisson vs United Tea & Coffee Co.,
I.td, of Canada, Montréal, $880.

R..J. Drolet vs A. Cousineau, Dame
R. Cousineau, et vir, m.e.c. Montréal

Joseph F. Esnouf vs J. Girouard Sr.,,
Traversy Ltd, Montréal.

Home Loan & Mort. Co. Ltd vs W. H.
Scroggie, Montréal, $1060.

Home Loan & Mort.. Co. Ltd vs Hirsch
Bortz et al, Montréal, $3147.

Continental Guaranty Corp. vs Lucien
Favreau, Longueuil, Albert Vincent,
m.e.c., Montréal, $536.

Jumes H. Murdock,vs E. J. Smith,
$779.

Walsh & Walsh vs Wilf. Légaré és-
qual, Banque d'Hochelaga, Mont-
réal, ’

I'. A. Desgroseilliers vs Adélard Sa-
bouliaire, Montréal, $662.

Auguste Pigeon vs J. Arthur Gau-
thier, Montréal, $225.

Mappin & Webb Can. Ltd vs Herbert
S. Evans, Montréal, $97.

J. M. Orkin Co., Ltd, vs A. Valois, Fas-
sett, $182,

Fchange Mont-Royal Ltée vs Stewart
A. Verge, Montréal, $120.

Stanislas  Archambault vs Joseph
Plante, Normandin & Frére, Mont-
réal, $546,

Ldouard Roy vs Walter Roy, Lacha-
pelle & Lalonde, Alex. Aubertin et
al., T.S., Montréal, $39. )

Fdouard Roy vs Walter Roy, Lacha-
pelle & Lalonde, Alex. Aubertin et
al,, T.S., Montréal, $29,

KRené Dupré, 900, vs Dorilda Massi-
cotte, Montréal.

Dame E. Hughes Corbet vs Alex. Ma-
thew Nicol, Montréal, $100 par mois.

Emile Théodore Verbonise vs Daniel
Kochenburger, Montréal, $1075.

Dame Berthe Tétrault vs Wilfrid Pi-
card, Montréal, $1627.

JUGEMENTS EN COUR DE CIRCUIT

Mary Ann Smith et vir et al vs R. H.
Crombie, $41.

Mde Ray Kert vs J. B. Mandeville, $58.

A. Segouin vs Mde M. J. Frawley, $45.

J. B. Carriére vs W. Poitras, $55.

K. St-Jacques vs Emma Dussault, $53.

Alexander Hamilton Institute vs W.
S. Thompson, $80.

I’. Richer vs R. Robitaille, $35.

J. D’Aregon vs J. A. Chalifoux, $48.

A. Blais vs Ed. St-Mars, $11.

J. H. Scott vs Philip Jutras, $27.

C. Therrien vs H. A. Holiday, $55.

S. Vallée vs Aldéric Dufour, $18.

A. Morin vs J. H. Picard, $60.

Victoria Electric Supply Co. vs Mau-
rice Simon, $55.

Mde M. Murphy vs P. Richer, $59.

T. L. Pagé vs Oscar Prévost, $51.

(i. Beauchamp vs Wid, Albani Lord,
$58,

I. Schachter vs Wilson Tousignant.
$74.

T. L. Pagé vs Wilfrid Taille, $36.

‘Jos Perlman & Bros vs Juiiette Au.
bry, et al. '

J. Fréchette vs H. A. Annett, Outre
mont, $14. ’

J. A, Vaillancourt Ltéc vs Alb, Four-
nette, Ste-Agathe, $99.

Jos Ward & Co. vs H. W. Myhill, Sut-
ton, $93.

E. Beauvais vs Jos Pelletier, $69.

A. Malouin vs M. Mullin, $13.

W. J. Leduc vs Ernest Gagné, jr., $12.

Montreal Standard Publishing Com-
pany vs Canbec Limited, $17.

J. Rivet vs Wm, Hill, $21.

M. L. H. & P. Co., v8' Nap. Desjardins,
$13.

M. L. H. & P, Co., vs Geo. Martin, $43.

L. Coté vs W. Sims, $23.

Canadian Fairbanks-Morse Co. Ltd,
ve L. F. Churchill, $57.

J. Collette jr., vs Moise Durocher, $82.

R. Singer vs Alex. alias D. McFarlane,
543.

G. A. Holland vs J. E. Chevalier, $19.

Louise Burotte vs Walter Roy, és-qual,
$54.

A. Simard vs J, H. Potter, $38.

1. Cohen vs Jos. Robillard, $40.

A. Corey vs Art. Chatillon, $22.

D. S. Howie vs Edw, Deery. $25.

T. Smith vs Queen’s Jubilee Laundry,
$68. s

A. Béliveau vs Alphonse Duhamel, $19.

E. D. Lazure et al vs Mendel Leitman,
$26.

A. Gauthier vs Suzanne Meat Market,
$37.

J. E. Coté vs E. Bélair, $50.

L. A. Lacombe vs Rosario Laortune,
$32.

J. A. Duplessis et al vs Geo. Bélanger,
$40.

V. Zol vs Léo Castilrin, $29.

I. Elman vs Henri Pilotte $25.

E. Champagne vs Geo. Cadieux, $16.

C. L. Buchanan vs Fred Moore & Co.,
$78.

N. Oddy vs J. Champagne, $15.

J. B. Gratton Ltée vs 8. Vosberg, $51.

A. Gruman vs J. Hines alias Hémond,
$22. -
Pyke Motor & Yacht Co., vs Cie Na-
tionale des Moulins & Farine, $21.
Borden's Farm Products Co., Lted vs
Thomas Davis, $15.°'

A. Hadach vs Thos. F. Jacobs, $17.

S, L. Pearl vs B. Ginsberg, $74.

Jos. Perlman & Bros, vs Mde Falix
Guillard et al, $25.

A. Giorsette vs St. Denis Coal Co. Ltd,
$13.

§. Garmaise vs Zéphirin alias S. Colo,
$16.

A Gilbert et al vs Ls Riopel, $49.

L. J. Jasmin vs Mde C. M. Smith et
vir, $32,

J. E. E. Leonard et al, vs Art. Casa-
vant, $15.

J. B. 0. Carignan vs Aug. Dubois, $21.

N. Lachapelle vs Emile Gadbois, $32.

Mde J. ‘Adrain vs H. Lehrer, $87.

J. A. Vaillancourt Ltée vs Wid. H. La-
londe, $87.

Fd. Youngheart Co. Ltd vs L. A. Beau-
¢hamp, $92.

_\l;pz)in & Webb Ltd, vs Paul Lesage.
14.

W. Champagne vs A. Mongeau, $53.

John D. Duncan Co. Ltd vs Jos Go-
yette, $29.

Guaranteed Pure Milk Co. vs Mde Ls.
Desrosiers et vir, $39.

P, A. Degroseilliers vs Anthime Du-
muton, ‘$22. :
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La Construction

CAl’ DE LA MADELEINE

2 logements $10,000. Royte Nationa-
le. Propriétaire: J. H. H. Leduc, Pont
St-Maurice. Architecte: Jules Caron,
21 rue St-Joseph, Trojs-Rividres. En-
tropreneur général: V. W. Rousseau,
(ap de la Madeleine. Contnrats non
accordés pour maconnerie, toiture,
électricité, plomberie et-chauffage.

Résidence $5,000. Propriétaire et en-
trepreneur général : Elphdge Lord, rue
(arignan. Contrats. & accorder pour
¢lectricité et plomberie.

Résidence $5,000. Propribtaire et en-
trepreneur général: Alfred Boisvert,
rue St-Bonaventure. Contrats.d acoor-
der pour é&lectricité et plomberie.

Résidence $5,000. Propriétaire et en-
trepreneur général: J. E. Marchand,
rue St-Laurent. Contrat & accorder
pour électricité et plomberie.

Transformation d’un hangar en rési-

dence, $5,000. Propriétaire et construc-
teur,: J. A. Roy, Route Nationale.
Flectricité : P. Lacroix. Plomberie: A.
Grégoire. )

Agrandissement de résidence $6,000.
Propriétaire: Dr N. Perrault, rue No-
tre-Dame. Architecte: Jules Carom, 21
rue St-Joseph, Trois-Riviéres. Emtre-
preneur général: U. W. Rousseau, Cap
de la Madeleine. Electricité: N. Mont-
plaisir. Plomberie: Massicotte & Fré-
15.0)

Résidence $8,000, route de Shawi-
nigan. Propriétaire: Rabbé Laroche,
Pont St-Maurice. Entrepreneur géné-
ral: Jos. Boisvert, 37 rue des Com-
missaires, Trois-Riviéres. Electricité:
P. Lacroix. Plomberie: A. Grégoire.

COTE ST-LUC

Ecole $2,000. Secrétaire-trésorier de
la Commissjion scolaire: Stanislas
Décarie. Entrepreneur général : Er-
nest St-Pierre, Stt-Luc de Matane.

FORT COULONGE

2 écoles A& reconstruire. Travaux a
faire 4 la journée. La corporation sco-
laire catholique achéte tous les maté-
riaux.

LACHINE

2 résidences semi-détachées $14,000.
44¢ avenue et avenue Brewster. Pro-
priétaire et entrepreneur général:
Thos. D. Lonergan, 304 rue Univer-
sité, Momtréal. Architecte: J. E. Huot,
304 rue Université, Montréal. Platrage
i la journée.

LA TUQUE

Edificie Community. Propriétaire:
Brown Corporation Ltd. Architectes :
Brown & MacDonald, 1 rue Belmont,
Montréal. Entrepreneur général: E.
G. M. Cape, 10-rue Cathcart Montréal.
Acier: Dominion Bridge Co. Ltd, La-
chine. Charpente : General Lumber Co.,
92B rue Wellington, Sherbrooke. Plom-
berie et chauffage: Picarl & Sons 199
rue 8t-Jean, Québec. Electricité par le
propriétaire. Peinture et vitrerie: Pil-
kington Bros, 8 ruelle Busby, Mont-
réal. Balance des travaux 3 faiire 4
la journée. Pas de matériiaux requis.

LIMOILOU

Résidence $3,500. Propriétaire et
constructeur : Alcée Bégin, 89 Avenue
Frangois Ier.

MAKAMICK

Moulin & scie détruit par le feu.
'ropriétaire : Pontiac Lumber & Pulp
Co. Atelier de réparation et machiine-

rie détruits. Pas de décision au sujet
de la reconstruction. Perte : $25,000.

MONTREAL

Résidence $6,000 rue William David.
Propriétaire et constructeur: ¥. Jour-
dennais, 374 rue Adam. Tous travaux
A faire & la jouruée par la proprié-
taire qui demande immédiatement
prix pour tous matériaux.

Résidence $4,000, avenue O'Connell,
Propriétaire et constructeur: J. A,
Thibault, 13 rue Soulanges. Tous tra-
vaux & faire 4 la journée par.le pro-
priétaire qui demande immédiatement
prix pour briques, bols, toitures, poé-
les, plomberie, agencement intérieur,
plancher et quincaillerie.

Fabrique de vétements $250,000.
Propriétajre: L. A. Dubrile, 455 Place
Philips. Architecte: Ernest Cormier,
10 rue Cathcart. Toiture: Douglas
Bros. Co. Ltd., 19 rue St-Maurioe. Elec-
tricité: Electric Maintenance Co., 262
rue St-George.

Résidence $8,000. 1693A rue Denor-
manville. Propriétaire et construc-
teur: L. N. Zichelli, 193A rue Demnor-
manville. Archijtecte: H. Paradis, 502
rue Ste-Catherine Est. Propriétaire re-

.coit soumissions pour toiture, é&lec-_

tricité, plomberie et chauffage.

Résidence $4,000. Propriétaire et
ocontracteur: I. Trudel, avenue Am-
herst, Ahuntsic. Tous travaux a faire
& la journée par le propriétaire qui
achéte matériaux suivant les besoins.

Résidence $5,000. Boulevard Gouin.
Propriétaire et constructeur: H. Cor-
beil, 350 rue Fabre. Tous travaux a
faire & la journée par le propriétaire
qui demande prix pour tous maté-
riaux.

Résidence $6,500, avenue Papineau.
Propriétaires: Hudon, Hébert & Co.,
Lted., rue De Bresoles. Entrepreneur
général : 0. Archambault, 610 Parc La-
fontaine.

Réparations 3 entrepot, $5,500. 140
rue Plessis. Propriétaire: Succession
W. J. Pearson, 209 rue Panet. Entre-
preneurs généraux: Cook & Leitch, 55
rue St-Francgois-Xavier. Acier: Mac-
Kinnon Steel Co. Lted, 793 Chemin
Drummond, Sherbrooke. Toiture :
Campbell Gilday Co. Ltd, 793 rue St-
Paul Ouest. Balance des travaux 4 fai-
te 4 la journée. Pas de matériaux re-
quis. ’

Station de gazoline, $4,000, rue Sher-
brooke Ouest. Propriétaire: R. Hotte,
1459 rue Clarke.

Résidence $4,000. Propriétaire et
constructeur : 8. Trudeau, 199 avenue
Mozart. Tous travaux 4 faire 3 la
journée par le propriétaire qui deman-
de immédiatement prix pour maté-
riaux.

Garage $6,000, rue Adam. Proprié-
taire et constructeur: A. Messier, 193A
rue Stadacona. Travaux i fajre 4 la
journée par le propriétaire, qui de-
mande immédiatement prix pour tous
matériaux.

Usine ‘de glace artificielle. Proprié-
taire: Arena Amusement Ltd., avenue
Mont Royal Ouest. Le propriétaire
étudie l'innstallation d’wne usine 2
glace dans eon patinoir actuel.

Réparations & résidence $5000. 162
rue Crescent. Propriétaire: Dame G.
R. Robertson, 163 rue Crescent. En-
trepreneur général: Ww. Irving, 26
rue Stanley. Toiture : Richardson,
Simard & Co. Electricité: Vincent &
Say Electric cCo., 351 avenue Union.

Plomberie et chauffage: John Col-
ford 508\ rue Guy. Balance des tra-
vaux A faire & la journée. Pas de ma-
tériaux requis.

QUEBEC

A I'¢tude, construction d'un hotel
$£300,000. Grande Allée. Propriétaire:
C. N.\ Rays, Edifice de la Banque de
Toronto;Montréal. Architecte: Ingé-
nieur de la compagnie.

Refuge pour jeunes filles, $125,000.
Rues Ste-Angéle et Dauphine. Pro-
priétaire: L'Ocuvre de la Protectiion
de la Jeune Fille, Québec. Architec-
tes: Tanguay & Chénevert, 20!, rue
d’Aiguillon. Excavations: J. B. Jin-
chereau, 325 rue Richardcon. Les tra-
vaux d'excavation seuls seront faits
cette année. Des soumissions pour le
reste des travaux seront demandées
par les architectes en mars 1921,

A I'étude, magasin et bureau, coin
des rues St-Roch et des Fossés. Pro-
priétaire: L'Entreprise Electrique, 413
rue des Fossés. Président M. Séguin.
Architecte non encore choisi.

Fonderie de cuivre, $50,000. Cote du
Palais. Propriétaire: P. A. Beaulleu,
v7 rue Bourlamarque. Architecte 2
nommer. Machinerie d installer pour
fonderie de cuivre.

Agrandissement du Palais de Justi-
ce, 12 rue St-Louis. Propriétaire: M-
nistére des Travaux Publics du Gou-
vernement provincial. Architecte a
nommer. ;

Résidencoe  $6,000, coin des’ rues
Aberdeen & Bourlamarque. Proprié-
taires et constructeurs: Lavoie & Fré-
re, 56 Jeanne d'Arc.

Résidence $6,000, rue Holland. Pro-
priétaire et constructeur: Uldéric Co-
té, 125, 2éme Avenue, Limoilou.

' STE-MARTINE

Réparation et agrandissement du
couvent $25,000. Propriétaire : Les
RR. Soeurs de JésusMarie, rue Notre-
Dame, Montréal. Architecte: P. L. W.
Dupré, 20 rue St-Jacques, Montréal.
Entrepreneur général: J. M. Lamothe,
rue Ellice, Valleyfield. Charpente par
I'entrepreneur’ général. Electricité
Amiot Electric Co., Valleyfield. Por-
tes et agencement intérieur: J. Smith
Lumber Co., 314 Edjfice Drummond,
Montréal.

SHERBROOKE

50 résidences et Cité Modéle $450,-
000. Propriétaire : Sherbrooke Housing
Co. Président: E. J. Page, rue Albert.
Architectes: Ross & MacDonald, 1 rue
Belmont, Montréal. Entrepreneur gé-
néral: E. G. M. Cape & Co. Ltd, 10 rue
Cathcart, Montréal. Chaque proprié-
taire individuel installera son propre
chauffage.

TROIS-RIVIERES

Ecole $20,000. Propriétaire: Deblois
Chaleau. Architecte: Chas. Lafond, 21
rue Alexandre. Bntrepreneurs géné-
raux: A. Héon & Cie, 45 rue Saint-
Antofne. : ;

Arsenal. Propriétaire: L& Société
des Zouaves des Trois-Riviéres. Pré-
sident: J. I. Lafontaine, 28 rue Ste-
Julie. Entrepreneur général probable:
Anselme Dubé Ltd, rue Bellefeuille.
Architecte: Jules Carom, 21 rue St-

Joseph.
WESTMOUNT
Résidence, avemue Lansdowne. Pro-
priétaire: F. R. Finlay, 418 Place Phi-
lips. Fondations: Fussing & Jorgen-
son, 6 rue Durocher. Balance des tra-
vaux sera continuée au priintemps.:
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J Egalement ; BN Fcrive: pour
fabricants avoir
des Fournaises plus i
SOUVENIR ampleq détails.
Poéles 4 Nouveau
et cuisinidres dLAVYy. catalogue |
SOUVENIR EANGLD actuellgment
Quincaillerie prét.
pour
construction

BRULE DU CHARBON OU DU BOIS

Un marchand, qui nous a rendu visite il y a quelques jours, nous a demandé pourquoi nous
employons la devise: *‘Soixante quinze années de succés dans la fabrication” et nous lui
avons répondu que c'était parce que nous n'avions jamais eu & remplacer une fournaise
pendant tout ce temps. Il nous répliqua: *“Je crois que vous avez raison, je tiens vos four-
naises New Idea et Souvenir depuis quarante ans, et tous ceux & qui j'en ai vendu ont
obtenu compléte satisfaction.”

THE HAMILTON STOVE a HEATER €O., LIMITED
SUCCESSEURS DE :

& CO., LIMITED, HAMILTON, ONT.

WINNIPEG. MONTREA

' QU

75 ans de succés dans le fabrication

“ “NEW IDEA”

En écrivant aux annonceurs, si vous mentionnez le “Prix Courant”, vous vous assurez un meilleur service,
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Ferronnerle, Quincalllerie, Peintures, Vernis, Vitres, Etc.

e la vile est faible.

———eee e .

FERRONNERIE

Mercredi 17 Novembre

Le commerce de quincaillerie est actif, suivant les rapports ob-
enus. Un courtier déclare qu’il n’y a 1A que peu de diminution dans
 volume des affaires venant de la campagne, tandis que le commerce
I1 y a plusieurs augmentations importantes

ite semaine, au nombre desquelles il faut citer les manches de faux,

tiroirs-caisses, qu@;ues tailles de demi-semelles, le ciment plas-
ique, tandis que le marché est ferme pour les pidges a gibier, les
utils de bicherons et les haches. Des diminutions ont été mises en

RMELIORATION LENTE MAIS SURE
DES FER ET DE L’ACIER EN
BARRES

Fer et acier — Les prix sont fermes
Lt sans changement. Les usines four-
hissent au commerce un meilleur ap-
provisionnement dans les diverses di-
mensions, mais il y a encore place pour
Lne amélioration et celleci va se pro-
Huire. La demande, spécialement celle
des centres ruraux, est assez active.

FER ET ACIER

Acler doux. . . . . . . . i e
Fer de Norvége. . . . . . .o
Acier 3 ressort. . . . . . .
Acler 4 bandes., . . . . . o &
Acier 3 outils Black Didmond,
lalb......0¢.... 030
Fer ordinaire en barre, les
1001be. & « o v o ¢ o0 0 o
Fer raffin§, les 100 Ibs. . . .

5.30
6.00
5.50

5.15
6.15

) LES CLOUS SONT TOUJOURS
FERMES ET SE VENDENT
" BIEN

Clous — La demande reste toujours
active pour les clous en broche standard
et le ton est ferme et soutenu avec le
prix de base se maintenant & $6:35 le
keg. Pour livraison dans les Provinces
Maritimes, les prix sont: par lot de 10
kegs ou plus $6.76 par keg; par quan-
tités moindres $6.95 par keg.

FIL DE FER BRILLANT

) No 2/0 et 0w ww s 04D
oig...u‘.:.l..ll..o '.
0 . o5 o o6 e e e 806
ll'-’...o.o.oao 6.1’
.. e e ... 020
13‘ * e e * e o o o o 3.30
M i es e e 840
Y ¥ 1.1
L X (]

rigueur sur les produits de plomb, quelques lignes de demi-semelles,
p craie et Te fil 2 plomb de macon, la tdle galvanisée, etc.

FIL DE FER GALVANISE

Les 100 Ibs

Nos ¢ets5......... 700
Nos$,7,8.......... 695

No® .o o ¢ o o o0 006 9

No1P v v v v v v e v e v ws 100
Notleooooooinsswen 708
No18 o oo ooiaoioeese 088
No13 ... ..... 6.78
No1............. 138
No1s...... oo w @ o 128
No16 . ... eeeeeseseo 788

. LA CORDE RESTE SOUTENUE

Cordes et cordages — Les prix res-
tent sans changement pour les cordes
en fibre forte. La demande est plutdt
légdre, le commerce n’achetant parci-
monieusement que ce qu'il peut absor-
ber. La base de la pure Manille est tou-
jours de 3314 cents, celle des manilles
British et Beaver de 26 cents et celle
de la Stsal de 211, cents par livre. Rien
ne semble faire prévoir une hausse, et
toutes tendances sont plutdt vers la
baisse, bien que les manufacturiers dé-
clarent que les réductions ne se produl-
ront que graduellement.

PRIX PLUS BAS.POUR LES
PRODUITS DE PLOMB

Produits de plomb — Comme nous
'avons prévu, le prix des tuyaux, dé-
charges, siphons et coudes en plomb a
diminué. -Le tuyau ordinaire de 2 pou-

-cés se vend maintenant $16.00 les 100

lbs; de 2 & 8 poucas $17.80 et au des-
sus $18.00. Le tuyau de décharge
vaut $17.00 et I'un et I'autre sont su-
jets & un escompts de 10 pour cent.
Les siphons et les coudes sont mainte-
nant sur une base de 16 pour cent au-
dessus de la liste. Le plomb “wool” a
&galement baissé de 2 cents par livre.

Quant au plomb en feuilles il se vend

woinhpourlomlbo,ﬂum

6.50

pour les pesanteurs de 3 a 31, lbs et
10%; conts pour celles do 4 A 8 livres.

PRODUITS DE PLOMB

Tuyau de plomb . . , . . .
Tuyau de décharge 17.00

Nota—Le tuyaun de plomb est sujet
3 un escompte de 10 p, o,

Coudes et trappes en plomb,
liste plus 15 p. c.

Plomb “wool”, 1a 1b. . . . . . 0.14
Plomb en feuilles, 3 3 8} la b,
pied carré. . .,

...... 0.11

Plomb en feuilles, ¢ 2 8 tbs., !

pied carré. ., . . ., 0.10}
Feuilles coupées, 3¢ extra et

feuilles coupées A la dimen-

sion, Y¢ par Ob. extra.
Soudure, garantie, la 1b. . | . 0314
Soudure, strictement, 1a 1b. . . 0.29}
Soudure, commerciale, 1a 1b, . 0.26%
Soudure, wiping, 1a 1b. . . 0.26%
8oudure en broche (No 8)—

45-55. . .. L L., 0.36

'50-60 ............ 0.38%
Zinc en feuilles, casks 0.16%
Zinc en lots brisés . . , . , . 0.17

LES TOLES SONT REVISEES. — LES
APPROVISIONNEMENTS SONT
TOUJOURS INSUFFISANTS

. Téles — Les prix sont un peu moins
chers pour les t8les galvanisées U. S.
La situation est encore nominale et il
n'y a que peu de probabilité que les
stocks ne reviennent 3 la normale
avant quelques mois, méme en espé-
rant une amélioration continue chaque
semaine. Les affaires continuent A §tre
satisfaisantes et les jobbers n'ont pas
fie plaintes 2 formuler. On peut e'at-
tendre & une amélioration graduelle de
la base sur toute la ligne.

TOLES '

Les 100 Ibs

Calibre 10 . . . . . . Sur application
Colibre 12 , . , .., , “ -
Calibre 14 . . , ., ., “ “
Calibre 16 . . . . . . L &
Calibre 18-20 ., . , . *“ e
Calibre 22-24 . ., , , “ SR
Calibre 26 . . ., .., , “ -
Calibre 28 . . .., ., “ [

Tole galvanisée en feuilles:

10%, onces . . ., , “ bt
Calibre 28 . . .., . “ L
Calibre 26 . . ., ., % -
Calibres 22 et 24 ., . “ »

Calibre 20. ., . . . . . 12.65

Calibre 18. . , . . ., .-, .. 12.65

Calibre 16. . . . ..., .. 12,50

Fleur Queen’s

de lyq Head

——Calibre 28 . . . . ., . 1875 16.00

Calibre 26 .- . . . ., 18.50' 15.75

Calibre 24 . . , . . . 1835 1550
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Calibre 22 . . . . . . 13.00 1535
Calibres 18 et.20 . . . 12.75 15.00

Note:—Charge extra de 25 & B85c
les 100 livres pour lots brisés.

LE PRIX DE LA GAZOLINE RESTE LE
MEME, LE PETROLE SANS
CHANGEMNT

Pétrole, gazoline — Le prix reste le
m&me pour la gazoline et il y a une
bonne demande pour laquelle les im-
portateurs sont préts. La qualité pour
moteur eest toujours cotée a 4314 cents
et les qualités supérieures & 481, cents.
Quelques-uns espdrent qu'il pourra y
avoir une amélioration de la base avant
longtemps. Le pétrole est soutenu au
cours de 31 cents.

LE COMMERCE TOUJOURS EN
QUETE D'UN MEILLEUR
APPROVISIONNEMENT
DE TUYAUX

Tuyaux de fer — La demande pour
les tuyaux de fer excdde toujours le
stock. Les manufacturiers semblent
incapables de satisfaire les besoins du
comm@rce et il se passera apparem-
ment encore plusieurs semaines avant
que' I'amélioration désirée ne se pro-
duise. Les petites dimensions sont les
plus difficiles & obtenir et le tuyau gal-
vanisé est plus rare que le noir. Les
prix sont toujours basés sur la liste No
46.

Acler Noir Galva-
nlsé.

les cent pieds

e ... . 86,50 $8.50
. 531 741
. 6381 741
. 710 8.3
. 8.80 10.87
. 13,01 16.07
. 17.60 81.74
. 8104 3599
. 2831 384.97
. 4475 55.38
. 58.5%8 7329
.. 7406 00.63
. 87.75 107.87

Illlllllllllg

- LTS N S

Fer forgé
pouoce.

sec e see e

.~ 591 8.01
. 591 8.1
. 795 948
. 995 13,02
. 1471 1777
. 10.90° 24.01
. 33.79 28.74
. 33.01 B88.67
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AUGMENTATION DES BATTERIES
D'ALLUMAGE

L'ancien prix des batteries No 6 é&tait-

de 351, cents par lot d'un baril, sur
contrat et de 361, cents sans contrat.
Les nouveaux prix des Batteries d'al-
‘ lumages Reliable: No- 6 seront désor-
mais les suivants:

Par lot d’'un baril. . . . 041} 0.42}
Par lot d’'une boite . . . 0.44} 0.45}
Moing de 50 . . . . . . 049 0.50

Moins de 12 . . . . . . 055 0.56
Prix de liste . . . . . . 0.60 0.60

0114-9214
Eléments d’allumage Reliable 2.05 ‘net

Prix de liste . . . . . . . 2.60 net

f.0.b. fabrique Toronto.

9115-9215

Eléments d’allumage Rellable 2.52 net
Prix de liste . . . . . . . 3.20 net

f.o.b. fabrique Toronto\

- 9116

Eléments d'allumage Reliable 3.05 net
Prix de liste . . . . . . . 3.85 net

f.o.b. fabrique Tomnto.

LE MARCHE DES VIEUX MATERIAUX
EST TRES INACTIF

Vieux matériaux — Les prix conti-
nuent a faiblir sur les rehuts et il n'y
a que peu d'espoir d'une amélioration
cet automne. Les fonderies ne sont
gudre anxieuses d’acheter intensive-

“ment, calculant que plus elles getarde-

ront leurs achats, plus le prix sera bas,
Bien qu'il n'y ait pas de diminution cette
semaine, la tendance est moins soute-
nue et on pent s'attendre 3 de nou-
velles réductions.

VIEUX MATERIAUX

Ppeus 3 automobile. . . .... 0.01
Cuivre jaune . , . . .. 0.07 0.08
Cuivre rouge. . . . . . ... 0.5}
Cuivre léger , . . . . .... 0.05}
Retailles de zinc . . vees 0,053
¥er forgé, No 1, groue

tonne. . . .., .. . . 19.00 20.00
Rebuts mallléables (ton-

DE)e « v v v v o v o v ... 22.00
Bouts de tuyaux- (tonne) .... 12.00
Plaques de podles (ton-

me), . . .. ... « eees 30,00
Acier pour faire fondre .... 18.00
Rushelling No 2. . . . . 1000 13.00
Plaques de ehaudiéres. , .... 16.00

PEINTURE

Mercredi, 17 novembre 1920.

Le marché de la peinture est calme
cette semaine. Ceci s’applique * au
mouvement présent. Si l'on considé[e
la situation 3 venir, les prévisions sont
excellentes comme [lindiquent les or-
dres recus du commerce de détail. Un
manufacturier , nous aecrarait cette se-
maine qu'a ce point de vue il recevait

_ plus d'affaires que jamais.

Les faits caractéristiques de la se-
maine sont de nouvelles diminutions

. pour l'hujle de lin et la térébenthina.

L’huile devient notablement plus facile
et bien que la base nominale n'ait que
peu varié depuis la semaine dernidre, ia
tendance est moins soutenu, sur toute
la ligne. Il ne serait pas surprenant
que le commerce puisse acheter 2
moins de $1.20 en quantité moyenne
un peu plus tard, et le marché du lin
est déjd bien au-dessous du cours de
$2.50. Les ventes sont réduites et beau-
coup réservent leurs(achau.'

‘qu’ils viennent sur le marché, ils

Gallon impe

Huile Brute—

14 2barils. . . . ... 1.35
32 4bards, .. ... . ...
Huile bouillie—

1434 2barils. . . .., . 1.38
3d4barils. , .. ... 1.34
5434 10 barils. . . . . . 129

Vol. XXXIII—N,

La térébenthine a baissé jusqu’
teindre $1.85 le gallon et va pro
ment encore diminuer. Il n'y agq
demande réduite et les stocks sont
portants.

Il n'y a pas eu de changement
le mastic, le vernis ou le blanc
plomb a ['huile.

La base pour B
peintures préparées et les spéca
reste sans changement. LE

L'HUILE DE LIN CONTINUE B
BAISSER pas

Huile de lin — Le prix continu@l sen
s'améliorer pour la graine de lin I'ht
marché aujourd’hui est au-dessous mo
cours de $2.50.- Ceci ordinairemill 3y,
voudrait dire I'huile & $1.25, ou m@l ,
et pour de grosses quantités supéfl ter
res & 5 barils, il est entendu qu'on plt

obtenir un prix dans les environs
$1.15. La situation est particuliére
ce que les broyeurs déclarent que |

incapables de se procurer du stock
cours du marché. Il y a beaucoup
fluctuation d'un jour 3 l'autre su
marché de la graine et comme
broyeurs ne rapportent que peu
mouvement de |‘huile, il n'y a pas
chats .importants de la part du c
merce. Il y a une tendance a ¢
des cours plus bas pour livraison
vembre-décembre et $1.40 a $14
pour janvier-février. Un autre bro
déclare que le marché est trés in
tain mais que, 3 son avis, les prix
étre plus bas qu'ils ne l'onpt été de
de longs moins. Le ton est faible.

Nous cotons:

En raison des fluctuations du marc!
de la graine, les jobbers, en général,
donnent pas de cotations.

.BAISSE APPRECIABLE DE LA
TEREBENTHINE

Térébenthine — La situation de |
térébenthine s'est bien relichée. Iy
trois semaines nous prédisions qu'avd
un mois_le prix tomberait dans lcs ¢
virons de $1.85 -ou peut-&étre monns
cette base de $1.85 a été atteinte ce
semaine. Comme question -de fait
cours a été de quelques points plus b
au début. de Ia semaine, mais ! SC'
raffermi ensuite. La situation <= Pr
sente sous un jour plus favoratic PO‘f
le commerce, et la tendance se reld
che. " En raison de la réstriction d¢
achats par le commercé, il y a tou!
raison de s'attendre a voir diminver ¢
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175 le gallon pourrait bien avoir cours

pro i une semaine ou deux.

ag

. sont Gallon impérial
Téréhenthine—

nent @Mp.r baril simple. . . . 183 8.00

blanc@MPar petits lots . . . . . 195 2.10

Emballnge en sus.

LE BLANC DE PLOMB A L'HUILE
SANS CHANGEMENT

Blanc 'de plomb & Phuile — Il n’y a
pas de changement appréciable cette
gemaine pour le blanc de plomb 2
I'huile. Le plomb en saumon a &té
moins soutenu depuis quelque temps
aux Etats-Unis, tandis que le tonnage
a fait défaut a8 Londres une partie du
temps. Cependant la tendance semble
plus favorable & un amollissement du
ton et le prix de base, de I'avis de quel-
ques-uns, baissera dans un avenir peu
¢loigné. En attendant il y a une de-
mande normale pour la saison. Les
prix du plomb standard du gouverne-
ment sont toujours: $19.50 les 100 li-
vres pour les lots de 6 tonnes; $20.00
pour les lots d'une tonne et $20.35
pour les qualités moindres.

BLANC DE PLOMB
(Moulu dans I'huile)

De Moins

?" 148 dune
’ tonnes

)Fo Anchor. pur. . . . . $20.00 $20.85

i Crown Diamond. . . . 20.00 2085

Crown, pur. . . . . 20.00 2035

0 P W. Dec., pur . . 2000 2085

“¥phant. véritable . . 20.50 2085

Red Qeal. . , ., . . . 8000 2038

Decorators, pur. . . . 20.00 2033

0P W anglais . . . 20.00 2085

Green Real, . . . . . 2000 2035

Moare, pur. . . . . . 2000 2035

Ramsay pur. . . . . 20.00 2035

B.B. véritable plomb, moins d'une
tonne. $23.40. Toronto; $23.00. Mont-
réal. Lots d’une tonne, moins 6 p.~.;
'nts de 5 tonnes moins 10 p.c

LES COULEURS

Alabastine :

Covleurs et blane - ep paquets 2y
livres. $10°10 lem 100 livrea. en pna-
queta de 8 livrea. $9.60 les 100 livres.
f.o.b. Montréal.

Bleu:

lalivre, . .........001 013

Couleurs s3ches:

Terre d'Ombre brute, No 1, tonne-
leta de 100 livres. . . .0.08 0.094
Terre d'Ombre pure, tonnelets de
100 livres. . . . . . . .0.11 0.13
Terre d'Ombre brilée, No 1. ton-
neleta de 100 livres. . .0.08 0.09}
Terre d’Ombre -pure, tonneleta de .
100 Hvres. . . . . . . .016 0.18
Vert Tmp. tonnelets de
100 livres. . . . . . . .0.17 0.19
Vert Chrome, pur. . . . .031 036

wi »-(,.\-—J&. -»J....Ja......n‘
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Chrome jsune. . , . . . .085 0.41
Vert Brunswick, 100 1lbs..0.10 0.14}
Rouge Indien, Kegs 100 li-
VTeB. .« . s+ ¢ . o o « 2015 030
Rouge Indien, No 1, Kege
100 livres. . . . , . . .0.06 017
Rouge Vénitien, brillant
supérieur. . . . ., . . .0.07 0.9
Rouge Vénitiem, No . 1. .0.03} 0.05}
Noir fin, pur sec. . . ., .0.09}4 0.13
QOcre 4'Or, 100 livres. . . .0.08 0.13
Ocre blanche, 100 livres. .0 08§ 0.06
Ocre blanche, barils, . ., .0.04 0.04}
Ocre jaune, barils . .0.03§ 0.05}
Ocre francals, barils . . .0.06 0.10§
Ocre sapin, 100 livres, .0.07 0.08
Oxyde rouge canadien, en

barils. . . . . . . . .0.02} 0.04)
Rouge Super Ml.gnatic ..... 0.03
Vermillon. . . . . e e .. 100

Vermillon anglais, . . . . . . 228
f.o.b. Momtréal, Toronto.

COULEURS A L'HUILE PURE
boltes d'une livre.

Rouge Vénitien. . . . . . . . 025
Rouge Indien . . . . .. ... 036
Jaune chrome, pur, . . . . . . 0.0
Ocredor,pur, . . . . . .. . 0384
Ocre de sapin frangals, pur. . 029
Verte, pur. « « « ¢ ¢ ¢ o o . . 034
Terres de 8ienne. . . . . .., 036
Terres d'Ombre. . . . . . . . 086
Bleu unltra marin. . . . . ... 0.60
Blende Prusse . . . . . . . . 1.20
Bleude Chine, . . . ..., . 120
Noir fin. « ¢« ¢ ¢ ¢ ¢ ¢ ¢ ¢« o . 0389
Noir ivoire. . . . . . . . 0.40
Noir de peintre d’enseigne, pu.r 0.41
Noir de marine, § ldvres. . . . 020
f.0.b. Montréal, Toronto.

EMAILS (blancs) Gallon
Duralite, . . . . .. .. ... 780
Albagloss, CPC. . . . ... . 6380
Email “Blan¢”, B-H. . . .. . 800

Moonmel......,. . 100
Emuan viane Dougall. . . . ., 8.00

Vitralite. . . . . . . . . . . 9.00
Sunxhine blane. . . . . . . . 700
Jasperlac . ., . . . .. . .. 5.00
Iuvinetble, . . . . . .. ... 630
Hillerest. . . . . . . . . . . 1.00

COLLE FORTE

La .

Anglaise, en feuille. . . . . 40-80
Blanche. pied de pore. . . . -80

Cake bone, sacs de 112 |bs. 40-45
Peau, sacr de 112 |ba. . . 45-83
Colles broyées. saca de 112 ibs .
Anglaise .. 85-46
(‘anadienue. 24-38
Rrandford la cairse
No 7. 50 paqueta, 1 Ib. . . $25.00
Nb 8. 100 paquets. § 1b. . 28.00
No 9. 200 paquets, } T 85.00

LE COMMERCE DU MASTIC EST
ACTIF, LA BASE SE MAIN-
TIENT FERME

Mastic — La tendance est ferme et
le prix du mastic reste sans change-
ment. La demande est assez active
pour la saison et le produit est de-
mandé aux jobbers de nombreuses
sources, Le tonnage hebdomadaire
des ventes est important. Le ton est
plus favorable naturellement, surtout
pour le mastic & Vhuile de lin pure.

Pour celui-ci et peut-8tre aussi pour le
~standard une révision en baisse ne cau-
serait aucune surprise.

VERRE A VITRE A LA CAISSE

S8imple Double

Pouces unis épais-  &pais-
seur  seur
Jusqu'a 25", . . . . .. $19.00 $22.90
264 84. . . ... ... 2080 24.85
85440. . ...... 3180 2640
412580, .. ...... 23.60 30.00
51460. ........ 24.60 3080
61470, ........ 26.50 33.70
Ma80,...... . 29.70 36.40
~B81384. .. ...... ceene 4548
85490, ........ veees 48,88
A4, . ,...... ceiee 4980
95 4100.. .. we. B58.58
1014108, ....... ... 0538
106 4 110. . . . . . . . . 178.10

Ces prix sont sujets aux escomptes
suivants:

Moing de 35 caisses, 15 pour cent.
35 caisses et plus, 20-5 pour cent.

MASTIC

Au-

des-

sous

5 1~ del

tonnes tonne tonne

En barils . . . . . $6.50 $6.75 $7.10
En 1% barils. . . . 6.65 6.90 7.80
Par 100 livres . . . 7.50 7.65 8.10
Par 25 livres . . . 7.75 8.00 8.35
Par 1214 livres . . 8.00 8.25 8.60

En bofites 3 et 5 1bs 9.60 9.85 10.30,
"Mastic d I'huile de lin pure $2.50 par
cent livres en plus des prix ci-dessous.
Mastic de vitriers $1.60 par cent li-
vres au-dessus des prix ci-dessous.

Termes: 2% 15 jours net 60.

PEINTURES PREPAREES

Le gallon
Meubles No 1, extra, en
1.80 2.40
Meubles, en boftes 1 gal. 1.57 2.65
Plancher, B.I1.
Teintes ordinaires 4.50

Blane. . . . . . 6.15
Srimson., , .. . 5.15
Maritime Spar, B.H. . . ... 603
Hard OIl. BIL. . . . . . e 324
Gold Medal, B . . . ... 402
Flastil'te. . . 450
Granitine F‘hmr Finhh ... 450
Hyvdrox Spar. . . . . . . . . 4.6%
C.P.C. Sun Varnixh, . . . . . 4.30
C.P.C. Sun Aero Spar. . . . 450
C.P.C. Sun \Waterproof Plonr 140
I.V. Elastien. No 1. . -, .. 532
I.C. Elastien, No 2. ., ., . . . 438
LV. Elastica. Floor. . . . . . 438
Jasverite Interior and FExte-
1) S T 3.7%
Jamieson’s Copa'ine. . . . . . 4.25%
P. and L. No. 61. . . . . . 5.06
Jasperite Pale Hard O . . ., 2.75
M-S Marble-Ite Floor. . . . . 4.42
M-8 Wood-Var. . . . . . . . 4.42
M-S Durable 8par. . . . . . B5.359
M-S Finest Interior. . . . . . 4.84
Elastic Interior. . . . . . . 8.14
Marnot. . . . . . . . .. . 4.40
Quick Action House. . . . . . 2.65
Rexspar. . . . . ... . .. . 5.64
Sear-Not. . . . . . . . .« . B3

Kyanize Spar. . . . . . . .o 494
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Kyanize Cabinet Rubbing. . . 8.84
Kyanize Interior. . . . . . . 884
Luxeberry light, . . . . . .. 473
Luxeberry granite.- .. 490

Luxeberry spar. . . . . ... 562
Ramsay’s Universal. . . . . . 8.45
Ramsay’s Agate Floor. . . . 8.95
Ramsay’'s 400 Hard Oil. . . . 3.13}
Crown Diamond Floor. . . . 425
“C.D. Big 4” Exterior. . . . . 8500
“C.D. Big 4" Interlor. . . . . 4.60
“C.D. Big 4" Floor. . . . . . 440
Dougall Univarnish, clear . . 4.40
Dougall Transparent, spar . . 6.00
Dougall Transparent, floor . . 5.20

Copalite. . . . . . . . .. . 4.00
Eléphant, blanche. . . . . . 548
EMphant, couleurs, . . . . .. 5.05

B-H Anglaise, blanche . . . . 5.55
B-H Anglaise, couleurs . . . . 5.80
B-H a plancher . . . ... ... 4.00
B-H, plancher-vestibule . .4.80
Minerve, blanche . . . . . . .4.90
Mimerve, oouleurs . . , . . . 460
Crown Diamond, blanche . . .4.80
Crown Diamond, couleurs . . . .4.55
Crown Diamond, & plancher , .4.00
B-H Fresconette, blanche . . .3.60
B-H Fresconette, couleurs . . .3.50

Moore, couleurs, nuances . . . .4.80
Moore, couleurs, blanches . . .5.00
Moore, peinture égyptienne, tou-

tes oduleurs . . . , . . “ . .3.85

Moore, peinture de plancher . .3.75
Moore, 8ani-flat . .. .. .. .375

Moore, Mooramel . . , , . o suee
Jamieson's & Crown Amchor . .6.25
C.P.C. pure, blanche. . . . . .5.85
CPLC. pure, couleurs, . . . . .5.30

0.P.W. marque Canada, blanche 5.80
O0.P.W. marque Canada, couleurs 5.00
OP.W. marque Canada, 3 plan-
CHOF o o o v w = 5 w3 . .. 450
O.P.W, & mur, blanche . . . . 4.10
O.P.W. & mur couleurs . . . . 4.00
Ramsay pure, blanche. . . . . $.40
Ramsay pure, couleurs . . . , .5.15
MartinSenour, 1009 blanche . .5.05
Martin-Senour, 100% couleurs .4.80
Martin-Senour, Porc paint . . .4.55
Martin-S8enour, Newtone, blanche 8.60
Martin-Senour, ‘peinture 3 plan
cher . . . , . .. .. 400
Sherwin-Williams, blanche . . .5.05
Bherwin-Williams, couleurs . . ..4.80
Sherwin-Williams, a pla.ncher .4.00

Flat Tone, blanche . . . ...3.60
Flat Tone, couleurs . . . .3.50
Lowe Bros.. H. 8., blanche . . .5.08
Towe Bros., H S.. couleurs . . .4.80
Lowe Bros., Hard drying floor . .4.00
Mellotone, hlanche . . . . . . . 3.75
Mellotone, couleurs . . , . . ., . 3.50
Sanitone, blanche . . . . . . .3.60
Maple Leaf, blanche. . . . . . .5.55
Maple Teaf. couleurs. . . . . . 5.30

Maple Leaf, & plancher . . . .4.75
Pearcy, préparées, blanches. . .5.00
Pearcy, préparées, couleurs . . .4.75

f. 0. b. Montréal, Toronto.

PEINTURES A L'EAU

Opalite, barils 200 1bs. . . . . 0.13}
Opalite, kegs 100 Ibs. . . . . . 0.143
Opalite, paquets 1 gall, le pqt. 0.78
Opalite, paquets 14 gall, le pqt. 0.40

Peintures 2 I'eau (par 100 1bs)
Paquets de 5 lbs. Blano Couleurs

Decotint. . . . . . 9.50 9.50
Coralite. . . . . . 9.50 9.50
B.H. Frescota . . . 17.80 8.40
Perfects. . . . . . 750 8.00
Muresco. ., . . . . 9.00 10.20

PLOMB (Rouge & I'huile):

les 100 Ibs.
Véritable, baril de 560 lbs. . $14.50
Véritable, baril de 100 lbs.. 15.50
Véritable, par quantité
moindre. . . . . .. .. 1700
Véritable anglais, baril. . 16.00
F. o. b. Montréal, Toronto.
PLOMB (Rouge sec):
La Ib.
258, . . . v v 0 e e e e .. 034}
108 s s 5 & 4 & & & e« . . 035
BBe ¢ s w6 w5 ¢4 s .« .. 036
s . . . . .. . 0393
BB, . o e e e e e e 0.43}
F.o.b. Toronto, Montréal, Hamilton.
SHELLAC
Blanc pur, gall. . . . ... 625 740
Oran'ge pur, gall. . 6.00 6.90
Blano
XXX s 4 55006155 o6 0 s 0.18
XX oo siwnm s w5 w5 " 0.1613
Koo is o @ ® 5 6 % 5 5 0 d b .o 0.153
XC... 3 . . 0.133
Japomais . , . ..., ... . 0.13
XXX EXtra - v o v v v v v v . 0.19
XX, grand . . . .., ... . 0.17%
XICR . .+ . v v v v v v v v 0.16%
X Bmpire . ., ¥R .. 0153
XPress .....".. s 0.14

VERT DE PARIS

En barils, environ 600 1bs . . 0.52
En kegs de 250 1bs. . . . . .
En barillets, 50 et 100 bs . . 0.58
En barillets, 285 lbs . . . . . 0.54
En paquets de 1 1b,, caisse de

100 lbs. . . . . . 0.56
En paquets de 1-2 1b., ca.ine de

1001ba......... 0.58

* Couleurs
NoB .owisvoiiiweonia 0.13%
NOoTiw s 655560 5 5% 5 8 ¢ & 0.12
Nodow oonmssssonsa 0.123
NoT.:wiiwisoaisonins 0.11%
NolA .. ......o.... 0.103
NolIB.::ov,sovssosn 0.09%
Fancy . . . .. ... ..... 0.15
Lion . ............ 0.133
Standard . . . . ... ... .. 0.12
Popular . . ., .. ....... 0.10}
Keon « v 6 s s s 56 o 5 6 w & & 0.09

Les lignes ci-dessus sont sujettes 2
un escompte au commerce pour la
vente en quantité.

PRODUIT POUR ‘ENLEVER LA PEIN-
TURE ET LE VERNIS

Taxite, boite 1 gallon. . . . . $3.60
Vamigher, B H. . . ... . . 3.60
Cumolf. . . . ... ..... 3.60
Dougall Lingerwett 8.60
Takeoff. . . . ... ..... 8.60
OPW Prests. . . . ... ... 8.00
HoloB, « « ¢« v 55 % w6 @ o 8.00
Varn-off. . . .. ... .. . 3.60
F.0.b. Montr4al, anonto
VERNIS

Tuyau, 14 choplnes:

La douz.
$1.50
OPW. & o v 6 » 5 5 s ¢ . 160
Anchor. . . .. ... ... 1.40

TOITURES EN ROULEAUX
(En rouleaux de 36 pouces de large,
contenant 108 ou 216 pieds carrés.
Chaque Touleau contiemt les dlous,
le ciment et le mode d’emploi.)

'Neponset noir 36"x500° . .

Neponset Paroid.
(SBurface grise unie).

Neponset Paroid . . . . . .
“  épals . . . .
“ " extrs épals .

“ enduit d'un seul eﬁté
(Surface ardoise).
Rouge ou vert (108’ x 36") .
Rouge ou vert (116’ x 18") ,

Marque Canadienne.

(fini caoutchouc gris).
1pi........... 5%
2plis . . ...........
3 plis (rouleaux de 108 pieds

carrés seulement) s

Santite (surface sablée).
L

Pl . o0 o e e
3 plis (rouleaux de 108 pieds
carrés seulement)

* Papiers pour construction:
le ro

Neponset enduit 36”"x500° . .
Neponset feutre & 1’épreuve de
gel e, 36"x200” . . .

Feutre asphalte Neponset:

10 1bs 400 pieds carrés . . . .
15 lbs 400 pleds carrés . . . .
25 lbs 200 pleds carrés .

Peintures:
Neponset moir . . . . . galion
Neponset rouge ou brun . “
Neponset vert . . . . . .

Noir canadien . . , . . . *“

Ciment Neponset:

Gallon (101bs) . . . . .. ..
Pinte (2% 1bs) . , . . . . ..
Chopine (13, 1bs) . . . . . ..

Ciment plastique.
Gallon (101bs) . , . . . . o
Composé asphalte:

Marque Canadienne, le gallon.
Enduit & toitnre, le gallon . .

Vol. XXXTII—No

0.30
0.90

f.0.b. usine ‘Tamilton, Ont. Termes:

‘2 pour cent 10 jours, ou 30 jours net.

PRODUITS POUR TOITURES

Everlastic, 1 pli. . . . . . .. $2.30
Evenlastic, 2 plis. . . . . . . 2.85
Everlastic, 3 plis. . . . .. e . 838
Panamoid, 1 pli. . . . . . .. 2.20
Panamoid, 2 plis. . . . . . 270
Panamoid, 8 plis. . . . . .. 8.20
Toitire préparée “Red Star”,

2 plis. . ... . ... 283
Toiture préparée “Red Star”,

3 pls. . ... R X £
Enduit liquide * Everlastic”

pour toiture en barils le gal-

os s o 6 s 66 o 5.9 o % %
Par lots de 5 et 10 gallons. .
Boites d’un gallon, la douz. .
Coaltar (raffiné), le baril . .
Coaltar (brut), le baril,

F.o.b. Toronto et Montréal.

Papiers:.

Roulean de 400 pleds.

Fibre .gche, No 1, Anchor.
Fibre sache, No 3, Anchor, . .
Pihre goudronnée, No 1‘

Anchor. . . ., ... . . "
Fibre gpudmnnee, No 2.
Anclpr ........ :

F‘ibresnrprfse s W B e W e
Feuille “Btag”. . + « v 4 ¢ s «

. . 8185

1.50
1.95
1.70

1.55
1.5%
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- Toujours en
~ demande

Toujours frais et
croustiflants

: : 1 .

Nous coopérons avec vous en annoncant lar- = | } :

gement nos produits. Cela vous paye de tenir une L

ligne qui est bien annoncée, .” -

g ! :

R [

» "';'1 ] l"’;

Ve al) )

c ™M1 11N 1 T 5 o
M®Cormick Mfg. Co., Limited, London, Can. | :.
P ' ’ L . ‘:" ";‘Q
Suceursales & Montréal, Ottawa, Hamilton, Kingston, Winnipeg, Calgary, Port Arthur, S8t. John, N.B, Vnnc@ntbr. . ’ _',‘.j.‘.

En &crivant aux annonceurs, si vous mentionnez le “Prix Courant”, vous 'vous assurez un meilleur service.  * . )0 7x%
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Cut Brier

&'.'-
SRI \ 1‘»11
'(()N‘A)Lﬁn

--La qualité a été la fondatlon de Macdonald en 1858.

Et la méme vieille qnallté,‘se retrouve encore dans le “Cut
Brier” et le “British Consols”.

'MANUFACTURES PAR
Ww. C MACDONALD, Reg’d., Inc.
~ MONTREAL

i =
— e - t/"" ; A S
s et ,‘,,.'__- 'ltﬂ'

A ——

W. C. MACDONALD REGD.

INCORPORATED
MONTREAL

En &crivant aux annonceurs, si vous mentionnez le “ Prix Courant”, vous vous assurez un meilleur servics-
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Le Marché de I'Alimentation

Mercredi, 17 novembre 1920.

Tous les regards sont tournés cette semaine sur le marché du
sucre. I1 y a eu de nombreuses réductions dans ie prix. du sucre pen-
dant la semaine derniére et 1a diminution semble ne pas étre arrivée
i sa fin. La situation a abouti & une guerre générale des prix parmi
les raffineurs et méme parmi les marchands de gros. L’effet de cette
baisse se repercufe dans beaucoup d’autres lignes. La conserve nou-
velle montre des prix plus bas cette semaine et la poudre a gelée est
réduite dans certaines marques. Les oranges ont augmenté de trois
dollars la caisse cette semaine par suite de la cloture de la saison des
oranges Valencia. Les bananes et les citrons sont également plus
chers. Les oignons continuent i étre trées bon marché. Il y a une
diminution de deux a trois cents par livre sur les qualités inférieures
de thé cette semaine, mais les meilleures qualités sont rapportées
comme étant peut- étre encore plus soutenues, avec un marché sem-
sont réduits de cinquante cents par caisse. Le marché des noix mon-
tre un peu plus de fermeté par suite de ’approche de la saison de Noél.

Le fait capital du marché d’alimentation cette semaine est I’af-
faiblissement des cours des viandes fraiches. Il y a quelques change-
ments dans le prix du porc cette semaine, mais ils ne sont pas aussi
évidents que les réductions dans les prix du boeuf, qui sont assez
nombreuses. La cause de ces changements réside principalement dans
Pamélioration des arrivages de boeufs et de porc sur le marché. Les
boeufs de Pouest arrivent cependant pour augmenter les ressources
locales, qui ne montrent qu’une légére amélioration. Les viandes fu-
mées, en particulier les jambons ont diminué par suite dg la baisse
du porc. Le beurre de crémerie affecte un ton plus soutenu cette
semaine avec amélioration de la demande. Les oeufs se maintiennent
fermes a 80 cents la douzaine. Le flétan a presque disparu du marché,
par suite de la fin de la saison pour ce poisson, il en est de méme
pour le poisson blanc et le doré. Les huitres sont abondantes et la
demande en est bonne. Le saindoux et le shortemng maintiennent leur
prix ferme. _ _ L

LA BAISSE DU PORC S’ACCENTUE Longes ((trimées) . ) . o eavie ggg
. - —- Longes (non trimées eees 0.
.Vlandes fralches' ‘Le cours du porc Epaules (trimées) . 350 D30
vivant a encore baissé de 50 cent.s par Saucisse de pore (pure) 7 oes
100 lbs cette semaine et par suite le Saucisse de Boeuf. . . . .... 0.15

prix du porc abattu a diminué dans la
méme proportion. Certaines coupes de

(Steers et Heifers) :
Boeuf frais—

porc frais ont également subi une lé- Quartn:ers derriére . . . 0.25 0.27
gére diminution. Le mouton lui aussi ?K”r‘]‘”;ers devant . . . . g;g 8;2
T HPEB. 5 i 5 e 5 & o+ e e .
montre une tendance a I? baisse avec (.6“; ........ 023 025
un écart d’une cent par livre. Chucks, haut coté. . . . 0.12 0.14
Cotations fournies par la maison Henches. . . . . & « « & 0.20 0.22
NOE BOURASSA, LIMITEE, (Vaches)—
en date du 8 novembre 1920. Quartier derriére . . . . 023 0.25
P ts . . . 17.50 18.00 Quartiers devant . . . . 0.13 0.15
opres vivz longes . . . . ... .. 030 0.32
Orcs préparcy— Cotes . . v v v v v 0.22 0.24
Tués aux ﬂbat'“’i“- . Chucks . . . .. ... .. 011 043
choisi. 26.00 26.50 Hanches-. . . ... ... 0.18 0.20°
Porc frajs— Veaux (suivant qualité). 0.15 0.25
Gigos de pore (trimé) . .... 033 Agneaux 35-50 lhs (en-

tiers),lIalb . . . . . . 0.26 0.27
Mouton, 30-75 1bs. No 1. 0.12 0.15

LES VIANDES CUITES SANS
CHANGEMENT

Viandes cuites—Pas de changement
cette semaine sur le marché des vian-
des cuites. La demarde continue tou-
jours 3 diminuer 3 mesure que les
temps froids approchent. Et les prix
restent les mémes.

Cotations fournies par la Compagnie
Canadienne SWIFT, Limitée,
en date du 8 novembre 1920.

I,nngue de porc en gelée . . . 040
Docuf pressé en gelée, la 1b. 0.27
Jambon et langue, lalb . . . . 042
Veau et langue, , . . . ... 038
Epaules, roties . . . . . . ., . 0.54
Jambons cuits. . . . . . . . 065
Epaules, bouillies. . . . . ... 043
Patés de pore (douz.). . . .. 080
Boudin, la Ib. . . .. .. .. 012
Mince meat, la 1b . . . . 0.174 0.19
Savcisse de pore, pure . . . . 0.30
Rologne,lalb . . ... . . 0.14 0.24
MARCHE FERME POUR LES VIANDES
EN BARILS

Viandes en barils — Rien de nouveau
a sigraler cette semaine pour les vian-
des en barils qui restent fermes aux
cours précédemment cotés.
Cotations fournies par la Compagnie
en date du 8 novembre 1920.
Canadienne SWIFT, Limitée,

Porc en baril—
Canadian short cut (brl)

morceaux de 26-35 . . ... 58.00
Dos clear fat (brl) mor-

ceaux de 40-50 . . . . .... 49.00
Porc heavy mess (brl). . .... 89,00
Boeuf plate . . . . . . . .0 25,00
Boeuf mess . . ... ... coee 28,00
Porc engraissé aux pois. .... 48.00
Lard gras, épaule. . . . . . 49.00

LE BACON EST SOUTENU
Viandes fuméees — Les prix- de la

semaine dernidre n’ont subi aucune va-
riation et restent en vigueur jusqu’a
nouvel. ordre.
Cotations fournies par la Compagnie
Canadienne 8WIFT," Limitée,
en date du 8 novembre 1920.

Jambons—
8-10 livres . . . . .. . . ... 0514
Medium, fumsé, la livre:
8-10 livres . . . . . e o e 044
12-15 livres . . . . . . . ... 0.44
14-20 livres. . . . . e e v eees 044
20-25 livres . . . . ... ... 037
25-35 livres . o o e 0.35%

Plus de 35 hvrea v e e e 033§
Bacon—

Déjeuner. . . . . . . . 054 0613

Cottafe roulé. . , . ... ... 040

Junbom Plenfo . . . . . ... 032
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PAS DE CHANGEMENT POUR LE
SHORTENING
Shortening — Le marché du shorter-
ing oontinue a 8tre ferme sans change-
ment de prix. Le cours est toujours de
27 & 271, cents la livre, suivant quan-
tits.

" Cotatlons fournies par la Compagnie
Canadienne SWIFT, Limitée,
en date du 8 novembre 1920..
Tierces, 400 1bs, lIa 1b . . .... 0.25
Tinettes, 50 lbs, la db . . .... 025}

Senux, 20 lbs, 1alb . . . .... 0235}
Moreeaux, 1 Ib, 1a 1b . . 0.27 027}

LE SAINDOUX EST SOUTENU
8aindoux — La semaine qui vient de
s'Scouler n'a apporté aucun change-
ment dans le marché du saindoux qui
continue & 8tre soutenu avec un bon
trafic. Les prix en vigueur restent sans
changemant.
Cotations fournies par la Compagnie
Canadienne SWIFT, Limit8e,
en date du 8 novembre 1920,

Tierces, 400 ibs, 1a 1b ., . .... 030 .

Tinettes, 50 dbs, la 1b. .. .... 0.30
Seaux, 20 Jbs, 1a db . . . 0.30} 0.31}
Morceaux, 1 1b, 1a 1b. . . 0313} 0.82}

LE FORMAGE EST FERME

Fromage — Rien 3 signaler sur lo
marché du fromage cette semaine. Les
prix se maintiennent fermes sans chan-
gement, ' ;
Nouveau grand, la Ib. . ... 028
Double, la b, . . .. . .. . 028
Triple, b . .. . , .. .. . 029
Stl’lton,l.}b.........o.so

Fantaisie vieux fromage, la 1b. 0.33
Doux Québec . . . . .. .. ., 028

LA MARGARINE SANS CHANGEMENT
Margarine — Les cours de la marga-
rine restent les m8mes avec un marché
ferme bien que toujours calme.
En moules, suivant 1a
qualit§, la 1b. . . . . ... 030
En tinettes, suivant la
qualits, la 1b. . . . ., 030 034

LE BEURRE EST SOUTENU
Béurre — Le beurre se maintient
ferme aux cours avancés de la semaine
dernidre. La tendance reste soutenue
et la_ton général du marché est bon.
Beurre crémerie No1. . ... 055
Beurre crémerie, bloc 11b. . . 036

Beurre crémerie No2. . 0.52 0.54
Laiterie . . . . ... .. ... 049

PAS DE CHANGEMENT POUR LES
" OEUFS
Oeufs — Les cours n'ont pas varié
pour les oeufs cette semaine. Les prix
sont toujours élevés et n'ont gudre de
chance de diminyer a cette époque de
I'annéo

Frais pondus. . . . ... .. 0.80 ,

Eutrepot choisis . . . ... .. 0.68

Enptrepot No1......... 060
LA VOLAILLE EST SOUTENUE
Volaille ~— Le ‘marché de la volaille

se maintient ferme aux prix précédem-

ment cotés. Le cours des oies s'affer-

mit et semble méme indiquer une cer-’

taine tendance a la hausse.

Cotations fournies par la maison *
WALTER DEERY & CQ.,

en date du 8 novembre 1920.
Poule. . . . . . .. . 038 042
Poulet. . . . . . . .. 040 045
Dindes. . . . . .., . . ... 0860
Dindons, . . . . . . . ... 058
Oles, o ¢ o oo 5 56 55 0.39 0.40
Canards domesblques .« . 040 045
Canards du lac Brdme. . .... 0.47

LE MARCHE DU POISSON EST
. FERME
Poisson — Pas de changement cette
semaine dans les cours du poisson qui
se maintiennent fermes avec un appro-
visionnement assez bon et une de-
mande normale.

Cotatlons fournies par la maison
D. HATTON COMPANY,
en date du 8 novembre 1920,

Poisson frais
Hadock. . . . . . . .. 0.08 0.09
Morue, ponr le marché . 0.07 0.08
Crevettes . . . . . ... ... 055
Homards vlvants D X 1
Saumon de Gaspé . veer 030
Maquereau. . . . . . eees 0,20
Saumon (B.C.), la ﬂb..

TOUGE + ¢ v ¢ ¢ o . &+ & 032 035
Poisson blanc . . . . .. ... o.22
Flétan., ., . . . . . .. 0.29 0.30
Brochet. . . . . . . . ... 015

CMDE s o 55 wa 555 5 ams Ol
Barbotte. . . . . . .. ... 018

Perchaude. . . . . . . . .... 015
Doré . . . ..... e L. 023
Truite. . . . . . . . . 0.22 0.23

Poisson fumé _
Haddies, BXs, la }b. . . . .... 015
Filete. . . . . . . .. .. 020
Bloaters, 1a boite 50. . . .... 3.50
Kippers, 1a boite 50. . . .... 250
Hareng fumé sans ardtes .... 0.20
Harengs saurs, Ia boite . .... 0.24

Polsson gelé
ﬂupmaux. la }b. . . . 0.06} 007
Harengs oy e e 0.07 0.08

meun. et petit <. 019 020
Flétan, g:ol.'Ouest. moyen 021 0.22
Haddock. . . . . . ... 0.07§ 0.08
Maquereau . . . .. ... 0.16 0.17
Doré. . . . ... . . 016 017
Morue en tranohes . . 0,083 0.09
Saumon de Gasp§, la 1b. 029 030

Morue—

Morue, gros baril, 200 Ibs, .... 16.00
Morue, No 1, medium, brl
‘de 2001bs. . ., ... ... 1500

Morue No 2, brl de 30 1bs .... 14.00

Pollock No 1, brl de 200

Ibs, . . o . . oL oo s 12,00
\Iome, aann ardtes, (bot-

tes de 30 Ibs), la Ib. -.... 0.20
Morue, sans arétes, (car- -

wns de 24 lbs), Ja Ib. .... 0.8
Morue (Ivory), morceaux

de 2 (bs, boites de 20

e s s s s e s 4 e s s 013

Morue, sans argtes (3 .

h) e & o o 0 LT 0.20
Morue, en filaments (bol-

tes de'13.Ibs). . . . . 840 250
Morue séchée, ballots. de - -

00 Ibs. . . ... .. ... 1000
Hareng saur, la boite. , .... 084

Harengs Labrador No 1 Bnls 12.00
Harengs Labrador No 1 § brls 6.25
Saumon Labrador No 1 tierces 38.00
Saumon Labrador No 1 brls. 27.00
Maquereau No 1, brls.. . . . 25.00

LA FARINE SE MAINTIENT FERME

Farine — Pas de changement 2 si-
gnaler cette semaine sur la farine qui
se maintient ferme aux cours précé-
dents. :

Nous cotons: . !
P‘a.rly'ca de blé—
Ohars straight ou mixtes,
50,000 lbs, sur la voie, }e ba-
ril, en (2) sacs de jute, 98
bs 7. . .. ... .... 12.50
En (2) sacs de coton, 98 lbs . 1250
Petits lots, le baril (2) sacs de
jute, 98 1bs . . .. ..... 18.00
Farine de blé d’hiver (baril),
13.30 12.30
18re Patente, par (2) sacs de
jute, 98 1bs.,, ex entrepdts . 12.20
2dme Patente, par (2) sacs de
jute, 98 1bs, ex entrepOts . 11.70
Farine de bl d'hiver, par (2)
sacs 98 1bs, ex entrepdots . 11.50

LES GRAINS CONTINUENT A BAISSER

Foin et grains — Le foin. se main-
tient ferme, tandis que I'avoine et I'orge
subissent des diminutions assez sensi-

bles atteignant jusqu'a cing cenh en
certains cas.

Cotations fournies par la maison
QUINTAL & LYNCH,
en date du 8 novembre 1820.
Foin, paill
]otaI:iae cm;m (eix du s
Foin:
Bon, No 1, tonne de 2,000 1bs. .....
Bon,No 2. ...... . 82.00 3300

Bom, NoB. . ..... . 30.00 31.00
Paille, . . . . . . . . .ve. 1500

(Avoine :

No 2'C.W. (34 1bs.)."'. . ... 0.83}

No3CW........... 0.78

Extra Feed, . . . . . e o e« 078

No 1 Feed. . e e v e 0 e 075

No2Feed. . .. ....,... 0.72
Orge: ,

. Noscw....,... v . 143 146
NoB . v wioiwoe sos s 5o 188
No4CW......... 1.30 132
Feed. , . . .. .. 1.10, ‘'1.15 125

Note — Ces prix sont a '6lévateur

et ne comprennent pas le cofit des
sacs,

LA BAISSE DU SUCRE S’ACCENTUE
DE JOUR EN JOUR _

Le sucre continye 2 baisser, Le cours
de $12.00 est aujourd’hui presque gé-
néral. Et tout porte 3 croire que le
mouvement ‘ne s’arrétera -par 13, car la
lutte est sérieuse pour essayer de com-
battre la concurrence américaine. Né&-
anmoins il est & supposer que les prix

“actuels sont bien préds du minimum et

qu'ils ne diminueront plus. dans. d'aussi
grandeg proportions qu'ils. I'ont fait jus-
qu'a ce jour.

Nous cotons:

Atlantic, extra ‘granulé -, 3 1200
Acadia, extra granulé . . .”, .12.00
St. Lawrence, extra gmnulé 12.00.
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ne peut Pendommager,

sur tuyau de fer.

plécea qul s*usent.

vente certaine,

La pompe “Omega” se recom-
mande de préférence A la pom-
pe allemande & ailettes epécia-
lement pour. les puits artésiens.
No 3, capacité par heure, 400
gallons.

No 4, capacité "pm' heure, 426
gallons, .

No 6, capacité par heure 976
gallons.

Si votre fournisseyr ne peut
vous la procurer Z=vOUS
directement l

MACHINERIE OMEGA
- LIMITEE

ST-HYACINTHE. P. Q.

POMPE FOULANTE “0MEGA”

SANS FRICTION, A DOUBLE ACTION

La pompe “Omega” est une pompe fou-
lante, d'une manoeuvre facile et de prix
modéré, Cette pompe n'a pas de cylin-
dre, pas de plongeur de cufr, et 1e sable
L'aspiration et
la décharge sont faites pour s'ajuster

La gravure ci-contre représente la
coupe de la pompe montrant les pidces
de manoeuvre. Remarques comme 0068
pleces sont pem nombreuses. Pas de

Chaque marchand devrait avoir une
de ces pompes pour la démonstration.
11 suffit de la mont.rer pour faire une

Le meilleur Sel

Depuls des années les produits de Ia Cbmpagnle “Ca.
nadian Salt” tiennent le premler rang.

La qualité et la pureté les caractérisent:

SEL DE TABLE WINDSOR
(pour Vusage général de la malson)

SEL DE TABLE REGAL
(coulant facllement—vendu en cartons.)

SEL DE LAITERIE WINDSOR
SEL A FROMAGE WINDSOR

THE CANADIAN SAIT¢o

Yoy ‘tlllu-

L’usine 1a mleux aménagée du Dominion jointead I'ha.
bilité seclentifique du personnel, sont parvenues & ren-
dre nos Sels fameux dans tout le Canada, pour l'usage

domestique, sur la ferme ou & la laiterle.
FAITS EN CANADA

The Canadian Salt Co., Limited

WINDSOR, Ont.

(4)

anada, extra granulé ... . . 12.00
Pominion Cristal, granulé . . 12.00

lacé, barils . ., . . . . . 1220
blacé, (boites de 25 Jhs) . 12,50
blacé (boites de 50 lbs). 12.40
Jaune No 1. . . ... ... 11.00
zune No2o0u . . . . . v . . 1090
Jaune No 2 . . . . .. .. 10.80
aune No4 ., ........ . 10.60
‘n poudre, barils . . . . . .. 12.10
En poudre, 508 . . . . . . . 12.30
n poudre, 258 . . . . 4 . . . 12.50
Cubes et dés, 100 1bg . . . . . 12.70
Jubes, boites de 50 lbs . . . 12.80
Cubes, boites de 25 lbs . . 13.50

[ubes, paquets de 2 Ibs .-. . 1450
F2 morceau Paris, barils . . 12.60
f'n morceau, 100 1bs . . . . . 12.60
F'n morceau, boites de 50 lbs. 12.80
'n morceau, boites de 25 lbs. 13.00
En morceau, cartons de 6§ dbs . 12.75
En morceau, cartons de 2 1bs . 14.50
Fn morceau, boites, 25 lbs . 13.00

“ bo!tes. 100 1bs . 12.70
“ boites, 50 lbs.. 12.80
“ boites, 25 1bs. . 13.00
“ caisses de 20

LA MELASSE RESTE STATIONNAIRE
Sitops et mélasse — Pas de change-
ment 3 signaler cette semaine sur. le
marché de la mélasse. Les cours des

n'ont pas varig.
Cotations fournies par Ja
CANADA STARCH CO.,

Sirop de blé-d'inde :—
Barils” environ 700 livres. . . 0.8

Crum Diamond, barils . . . 12.60 .

cartons . . . . 1375 T

tirops de blé d'Inde et de la mélasse .I

en date du 8 novembre 1920, -

1 barils. ., . . . . . . . . 008}
1, barils. . . . . . 0.08%
Boitudetllmenine!doz.,

la caisse. . . . . ., . . . . 5.55
Boites de § livres, caisse 1 doz,

la caisse. . 6.25
Boites de 10 !Ilvm, uhoe l/,

doz. la caisse. , . . . . . . 5.95

2 galls, seau 25 lbs, chaquee. 2.60

3 galls, seau 381, lbs chaque. 3.85

5 galls, seau 65 lbs, cheque. . 6.20
Sirop de bléd'inde blano:

Boites de 2 livres, 2 dous. 4 la

caisse, . . 6.15
Bottes de 5 livru, 1 dornz 6 lb
caisse, 1a caisse:. . . 6.85

Boftes de 10 livwes, al-e l/,
lacaisse. . . . .. . . . 655
LASSIBES :(—

Barils, . « . « « . ¢ ¢ & . 008}
1,barils. v . 0 0 00000 0.08%
Y, barils. .« . . 0 .. . .. . 000}

Sirop de canne .(crystal -Diamond):
Boites de 2 livres, 3 douz. & Ia

CalssB. o« as < o a0 o0 o o 880
Barils, les 100 livres, . ... . . 13.28
1, barils, les 100 livres. . . . 13.50

Mélasses des Barbades:—

Prlxpourl’llade:l(onﬂnl.

TODDES » o « o & o6 o o osees 140

Barils . .+« o o o oo ewes. 148 7

Demi-barils. . . « . ¢ o ¢ o0eo 148

LES PRIX DES CEREALES
. DIMINUENT :
La liste ‘& prix-des- céréales a_6t6

revisée 3 la baisse cette semaine et la

diminution est assez appréciable. Le
cornmeal par exemple a baissé de 60
cents pour atteindre le prix de $5.00 et

I'avoine roulée est descendue a $4.76.
Cette diminution est la conséquence na-
turelle de la récolte abondante de cette
année.

Céréales—

Cornmeal, golden, granulé. . . 5.00
Orge perlé (sac de 98 lbs.). . 8.00
Orge mondé, (98 lbs). . . . 6.00
Farine ‘de sarrasin (98 lbs)

nouv. . . e o o0 oo 080
Hominy gruau, (98 Ibs.). . . . 5.0
Hominy perlé, (98 lbs) . . . 6.50
Graham, farine. . . . . . . . 6.00
Graham, baril. . . . . . 18.78
Oatmeal (standard gn-

nalé). . . ¢ ¢ o e 0. 5.50
Avoine roulée, 908 (en
VIGC): o « o s o o6 o 4 . 475

MARCHE FERME POUR LES PRO-
DUITS EN PAQUETS
Produits en paquets — Le marché
reste ferme cette semaine pour les pro-
duits en paquets avec méme quelques
augmentations pour certains articles
tels que, le blé puffé, I'orge perl§, la fa-

- - tine & crépe, etc. Par contre, les ami-

dons et les fécules ant subi un léger
recul.

3

Nous cotons:

Braakfast food, caisse 18 . . . 3.50
Cocoa Fry's, bte % 1b,, . . .1b 0.60
“  Bakers, bte ¥ 1b,, . . — 0.68
“  Lawneys, bte % 1b, . = 0.64
Flocons - mais, caisse 3 douz,
“e o o o o o o« o 3,65 350 425
Flocons, avoine, 208. . . . . . b5.80
Avoine roulée, 20s8. . . . . . . b.80
Avoine roulée, 18s. . . . . . 212}
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Oatieal, coupe -fine, paquets,

cajsse. . . . .. ..., ... 680
Rizpuffé . ......,... 570
BI& puffé . . o o oo oo . . 480
Farine, caisse . , . . . . . 285

Howiny, perle ou grein, 8 douz, 3.65.

Health bran, (20 paquets)
calsse ., . . . ... .. .. 260
Orge perld-écossais, calsse . . 2.60

Farine & ordpe, caisse . . . 3.60
Farine 2 crépe, préparée, douz 1.50
Wheat food, 18-11%5 . . . 3.25

Farine de sarrazin, onlne . . 8.0
Flocons de blé, calsse 2 douz. 2.95

Oatmenl, coupe fine 20 pqts.. 6.75°

Blé & porridge, 36s. calisse . 1730
Blé A porridge, 20s. caisse . . 7.50
Fawne préparée (psquets Jde -3
1bs.), douz. , . ., .
Farine préparée (p.quet.l de 6
lbs.), douz. . . . . . . . 6.10

3.10

Corn Starch (préparé). 0.11}
Farine de pomme de eterre. . 0.10
Benson Corn Starch, 1s.1b. .  0.113

Canada  Corn Starch, 1s. 1b. . 0.10
Canada Laundry Starch, 1b . . 0.09%
Empols (buanderie), . . . . . 0,09}
Fleur taploca. , . . . . 0.13 .0.16

POUDRE A PATE “COOK'S8 FAVORITE"
la douzaine
Rofte carrée, 1 1b. (2 dous. par
wiaide)’ 3.45
Bolte ronde, 1 ib. (3 douz. pur
“calsse), . . .. .. 3.35
Rofte ronde, 1, M. (2 douz. por
calsse). . , . . .. . .. 2.00
Bofte mnde. 1% 1b. (8 douz par
caisse). . . . . ... 188

E.oompte-péclnlparlotde 20 cals-
pes.

FARINE PREPAREE DE BRODIE
ET HARVIE
“XXX" (étiquette rouge) Pa-
quets de 8 lbs, la douz. . . . $3.10
“XXX" (étiquette rouge) Pa-
quets de 6 lbs, 1a douz. . . . 6.10
Crescent (é&tiquette rouge) pa-
quets de 8 Ibs, 1a douz. . . . 3.05
Crescent (étiquette rouge) pa
quets de 6 lbs, la douz. . . 6.00
Superbe (étiquet*e rouge) pa-
quets de 8 lbs, la ‘douz. . . . 3.00
Superbe (étiquette rouge) pa-
quets de 6 lbs, l1g douz. . . . 5.80
Crépes  (étiquette rouge) pa-
quets de 134 lbs, la douz 1.60

PAS DE CHANGEMENT DANS LES

" CONSERVES
Le prix des conserves se maintient

-~

- ble vouloir fléchir quelque peu.

ferme avec une bonne demande. Il n'y
a pas de changement dans les prix
cette semaine.

CONSERVES DE LEGUMES—

Asperges (u:nérlulnu ver-

tes), doz: 244s.-. , . . 450 485
Féves, Golden Wax { , . 2.15 220
Asperges importées, 2l4s. 5.50 5.3
Féves, Refuges .'. , . . 2,15 220
Bi¢-d'Inde (28) .. . . . 157§ 1.62}
Betteraves, 2 lbs. . . . . ..., 1.3}
Carottes (tranchées) 2s. 145 1.70
Hléd'Inde (en épis) gul. 7.00 7.50
Epinards, 3. . . . . . 285 290
Epinards, Can. (28); . . ..., 18¢
Epinards Californie, 2s.. 3.15 3.50

Tomates, 1s. . . + . . 148 L1350
Tomates, 28. . .5, 1 . . .. 180
Tomates, 2v,s. . . . . . 180 185
Tonwutes, 3s . . ... .. 1.90 2,18

Tomates, gallons . . . 6.50 7.00
Ciirouille, 2v;s. (douz) 1.50 1.55
Citrouille, gallon (douz) ee 400
Pois, standards. . . . 185 190
Pois, early June . . . . . 2.05 2.10
Pois, trés fins, 20 0z. . ... 235
Pols, 28, 200z. . . . .. ... 210

Pols importée— | .
Fins, caisse de 100, -Ia

cafsse. . . . . o e s eees 2750
Extra fins. .-, . . . . .... 30.00
RO 1. Looioiodob oo eeee 3800
CONSERVES DE - FRUITB
Pommes, 244s. duuz . 140 165
Pommes, 3s. dout. <« . 180 198
. Pommes, - gall,, douz. . . 525 575

Blueberries, 25 . , . . s 328
Groseilles, nolrel.udonz 4.00 4.05
Cerises, rouges, nm

noyau, sirop é&pais, la

dous. . . . ... .. 480 %518
Cerises blanches, sans

MOYBN. .« .« « « o o + & 45 4.7
LEGERE TENDANCE DE BAISSE SUR
. LE THE
Thé — Le thé de bonne qualité qui
&tait resté ferme jusqu'a présent sem-
Le thé
Japon (nouvelle récolte) a vu ses prix
diminuer légdrement. C'est ainsi que
le cours du thé de choix varie de 65 &
65 cents la livre, tandis que les meil-
leures variétés peuvent s’obtenir & rai-
son de 90 cents & $1.00 la livre.

Nous cotons:

Thés Japon—(ziomuo récolte)
oix. . e o o -055 0.65
Early Picking .. . . " .. 075  0.90

Meilleores variétés . 0.90 10
Javas— ‘
Pokeos .. ¢ o¢ .. 40 .. 044 04
Orange Pekeos brisé . . . 045 04
Ur"n‘o Pekm e o 0 e 0 0.‘5 0.4
l.es qualités inférieures de thés iy
sés peuvent 8tre obtenues des ma
chands de gros sur demande i
vrix raisonnables.

QUELQUES DIMINUTIONS DANS Lt
EPICES .
Epices — Le marché des épices co
tinue 2 se montrer ferme. Il y a ¢
pendant quelques diminutions qui |
sont manifestées principalement sur k
clous et le poivre. Pour le poivre blar
cotte diminution a atteeint cing cen
par livre,

Cotations fournies par la maison
J.J. DUFFY & CIE,
en date du 8 novembre 1920.

Allspice « . .« ¢ ¢ v ¢ o s see. 0X
Cassm . . ., ... ... 032 03
Cannelle—
ROlllﬂ‘nx. ® o e 4 0 .8 o eess 0.33
Tire monluwe, . . . . . 035 0.40
Clous. . , . ... .. .07 015
Créme de tartre (fran-

caize pure). . . . , ., 0.75 080
Chicorée canadfenne . , . .... 025
Américnine (high test). . 080 085
Gingembre. . .. . . . . ... 040
tiingembre (Cochin ou Ja-
maique). . ., . . .. e 031
MBCIS.............o‘)-M
Epices mélang€es. . . . 030 032
Muscade, entidres . . . ., . 045 0.0
Muscaue, moulue. . . . . ... 045
Poivre nofr. . , . . ., . 035 03
Poivre hlane. . . . ... ... 040
Polvre (Csyvnne). e » o 035 037
Ilpices & marinades . . . 0.26 023
Paprika . . . ... .... ... 0.75
Turmerie. . . . 028 030
Acide tartrique, la b, (en

cristaux on en poudre) 1.00 1.10
Graine de csrdemone. la

b,envrac. . ... . .., 200

- Carvi (carraway) holl no-

minal. . . ... ... .03 03
Cannelle, Chine, 1a 1b. ., , .... 0.30
Cannelle, la 1b, . . . . . ... 03
Graine de moutarde, en

.........035}0..40
Graine de ofleri, en vrac ML

(nominal), . . .. .. 075 080
Noix de: coco ﬂlamenteu-

se, en €eaux. . . . , . 021 028
Clous ronds, entiers,

(Pimento). .. . . . . 018 020

" M
TéL lasalle 3380.

Vitrines, showcases et gamni-
tures de toutes sortes pour
tous genres de commerce.

Livraison rapide.
Prix modérés.
Nous avons en mains un as-
sortiment des plus variés.
Modeles spéciaux faits sur
commande.

Clément, ‘Meunier' & Cie,

190 ‘Boulevard Plo IX,

ONTREAL,

J. CLEMENT, gérant.
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Le Black Diamond pour couper

Quand vous achétex une lime, vous achetes un article pour couper. Pour
.avelr 1a mellleure valeur pour couper, achetes les “Black Diamonds”.
Fabriquées depuls 1863 en une qualité standard de llme qui-a obtenu les
plus grands honneurs aux expositions aussi bien qu'a Patelier.

Denx simples pas suffiront pour vous donner un mellleur limage, & moins

que vous ne vous servies déjA de Black Diamonds. Notre catalogue est
" envoyé gratuitement sur demande. Un essal A Patelier ne vous cofitera
rien et vous donnera des résultats convaineants.

Black Diamond File Works

G.& H. Bamett Company 1078 Frankford Ave. Philadelphis, Pa.
Owned and Operated by Nicholson file Co:

FEUTRE ET PAPIER Nova Scotia Steel & Coal Co.

NIMPORTE QUELLE QUANTITE LIMITED
Toitures Goudronnées (Roofing) prétes A poser, .
:, " 3; ‘p.:&'?:. 5 Conmrancion Beuire b. Doy ACIER en umm MACHINERIN A
er @ pisser, Produits de Goudron, Papier SMISS CIER OOMPRIME
4 Tapisser et A imprimer, Papier d’Emballage %El.m '.,.o{::"n.m,}%"',_,‘!'. c‘o pouces do large,
Brun et Manille, Toitures en Caoutchouc . RAILS en “T* do 18, 18, 38 of 40 livres A la verge,
“Favorite” et “Ot,pltol". ECLISSES, m DE CHARS DE OHEMINS DB
Fabricants du Feutre Goudronné :
“BLACK DIAMOND” Grosses Pldces de Forges, une Spéelalité
ALEX. McARTHUR & CO., Limited Mines de Fer — Wabaas, Terremeuve. — Mines do charben.
Bureaux et Entrepdts: . 82 rue MoGill, MONTRE 8 B e Mgt g o Skl g B B e
Manufacture tleM Feutre 'pour Toiture: - C ahmw.:"xfl. “ A% de b New-
Rues Moreau et Forsyth, MONTREAL
Moulin & Papler: - - - JOLIETTE, P. Q. Bureau Principal: New €Glasgow, (N.-E.)

Lessi 4 hau i |
[l e Paplers Peints STAUNTON

. Tous nos moddles sont en £ pouces de large. Cette uni-
formité idéale de largeur permet un bien meilleur développe-
ment des dossins de sorte que ces paplers excellent par leurs
qualités attrayantes, qu’ils se vendent plus rapidement et inci-
tent beaucoup plus de gens A retapisser leur demeure.

Nouveaux dessins & effets do cretonne, d'indiemne, de tapls-
serle, do rayures ou unis dans une variété extraordinaire de
beauté exquise. Toutes les qualités de paplers peints sont re-
présentées. depuis les srticles les melllour marché jusqu'sux
spécialités du plus beau choix, Bordures droites ou découpées,
Gang toutes l6s dernidres nouveautés.

LES PAPIERS “SEMI-ROGNES” de STAUNTON. La UI-
slire de ces paplers est partiellement séparée et est facilement
enlevée rien qu'en frappant le bord du rouleaw sur la.table, 1als-
sant lo papler exactement ot parfallement rogné. Ces paplers
_épargment du temps et du travall, sont faciles & poser ot -
priment 1 moitl§ des ennuis qul sccompagnent ordinairement

hpgndln"'t. :

Nous vous Invitons cordialement & correspondre avec nous.

'STAUNTONS LIMITED

'FABRICANTS DE PAPIERS-PEINTS

Salles de-ventes & Montréal: .Chambre No 810

Une ' lair ) 1 1 . 1’ & .

Voo chionts 1o consatssnt. ghdcs k motre publiclth. . | " Eltios Mappin.& Webb, 10 rue Vietorls..
MAXWELL’S LIMITED,  St. Mary’s, Ont. 23072 il Totloan Dy By MOARTEUR. - v -
s L ’ U : L

‘ - - Em-$orivant aux cnnonceurs, si Qqui mentiennez le “Prix Courant”, vous vous assurez un meilleur service.
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- Ralisons raisonnables
ufmm'llyaamMau

des Gants et Mitaines Tapatco, et doux sortes de ral-
!m—celednmuchndetceﬂedlfabﬂa_ut.

Les ralsons les plus importantes au polnt de vue
:: n::chnd sont I'écoulement rapide et la satisfaction
ra o » o t

" Du cbté du fabricant — fo choix minutienx du cuir
de haute qualité, les mellleurs tissus et une attention
soutenue dans Jes moindres détals de la main-d’oeuvre.

- Styles

Gantelets, A poignets en tricot et dessus A bande.
Pesanteurs lourde, moyenne et légire. Egalement gants
4 bouts en cuir et paume en cuir. QGants et mitaines
Jersey en tan, ardolse et oxfords. :

Thé American Pad & Textile Cqmpany,(
‘Chatham, Ontario

- C'est maintenant le moment | LA FORCE D'UNE HACHE

de la demande ~ | RESIDE DANS.SON MANCHE.

d'une protection pour le radiateur. Des milliers d’au- e .
tomobilistes d’hiver ont besoin de protéger leurs '

radiateurs. L'expérience leur a appris que différer .

est extrémement désastreux. ' [ :

Faites entrer de bonne heure vos vous . :
procure un outil de travail plus solide car
.commandes de - les MANCHES DE STILL sont faits avec les

°o e . . . .‘memmd@'bdsmw“
- Liquide Anti-gelée de et

| RAM sAY A naqcheg de Still

Une commande immédiate vous metira en ligne 3. Surpses d o besucoup eelle %68 Suires margues
: pour la.demande annuelle de Ramsay. Cela vous :

paiera joliment car ¢'est exactement le produit qu'i ' : ison
faut pour le marché qui‘s’ouvre. 44 g " y aunera

Pour répondre & toute demande dans votre dis- Manches de hache, de pic, de masse et de mar-
tru;t. o':‘ron:ez cet, ;mco{dquo nous avons en main et teau. Manches Cant Hook and Peavie
qud n'attend que votre adresse. s " . '

Cela paie de vendre les Still

A. RAMSAY & SON COMPANY TR N
Fabricants Canadiens de Pelntures et Vernis depuis 1842, | “,»l‘ H. STILL MFG. CO’
Montréal,  Toronto, Winnipeg,  Vancouver, { ST-THOMAS - "= .- ONTARIO0

.,’.:_(’),,,,‘~ RS aY i3 PO T ) - 5 s A_J

En écrivant aux annonceurs, si vous mentionnez le “Prix Courgnt".‘\'?u‘ .YOUO assurez un .moilleun tervit.;c.
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ment rapide et des bénéfices continus. Mais pour obte-

nir 'un et 'autre — il est nécessaire de choisir des mar-

, chandises qui se vendent facilement et qui donnen une
satisfaction absolue.

Voici deux articles de la fameuse Iigne Maple Leaf qdl sont
qualifiés & tout point de vue. Ce sont deux gros faiseurs d’ar-
gent.,

- 8i vous ne les tenez pas — donnez votre commannde auJour-
¥ m.

L E secret d'un commerce prospére l‘éSlde dans un ule-

LE “FALCON” MAPLE LEAF

JOLI — EFFICACE — DURABLE

Superbe dessin—Garnitures nickel pol'f—-grlllq
Duplex durable — Grand foyer—Sections perpen-
diculaires—Clef de tirage direct & coulissé—Pla-
que antérieure se relevant avec une clef—Four de
18 pouces et de 20 pouces.

LE “COMPOSITE” MAPLE LEAF
: UN SORCIER D'ECONOMIE

Dessins & quatre trous —four & .cuisson par-
faite — réservoir en cuivre de 8 gallons — jolies
garnitures nickel.—Fond avec panneaux en tuile
—grand cendrier—brtle du charbon ou du bois—

_ grille & bois suspendue — clef ajustable pour la
chaleur—dispensateur de chaleur sous le dessus.

Ceci combine un po2le pour le chauffage, la
cuisson et le rotissage dans un petit espace —
faisant son service avec une dépense minime de

combustibte.

'NOTE SPECIALE POUR LES
MARCHANDS

La ligne de poeles, culsinidres et appareils de
chauffage Maple Leaf répond & tous les besoins
possibles—et elle le fait bien.

Elle est tenue pcr Jes marchands d’un océan a
Pautre et son commerce augmente d’une année A
Pautre. 81 vous &tes dans une ville ot mous ne
Sommes pas représentés, il serait mieux de nous
écrire anjourd’hul

The Beach Foundry company,
: Limited

O’ITAWA, CANADA.
Suocursales a Wmmpeg et Vancouver.

'Eﬁ Sorivant ‘aux nnnonooun. ol 'vous mentionnez le “Prix Oéﬁrant".’ yous vous assurez un meilleur service.
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S e Sume s

% ﬁw of the BH.S ales Helps —

Quelques-unes des aides publicitaires B-H.

Le plus important facteur de vente pour les Produits B-H — en dehoré de la qua-
lité positive de la ligne — est la puissance d’attraction de notre publicité. - °

Non seulement I'agent B-H sait qu’il a un produit garanti pour chaque usage ou |
goén :le seré %une pinceau, mais encore il est pourvu d’une série compléte d’'accessoires
'étalage B- ;

La couleur: attire naturellement l'oeil et la vitrine et le magasin bien -disposés
sont des raisons infaillibles de bonnes affaires.
La campagne de publicité B-H, en plus des accessoires de vitrin€, dont nous don- .
nons ci-dessus quelques suggestions, comprend les quotidiens, journaux agricoles et ma-
gazmes, enseignes dans la campagne, affiches et prospectus expédiés dans chaque dis-
trict ol notre ligne est vendue. '
Bénéficiez-vous de cette publicité gratuite? Sinon, ‘
écrivu-nous pour avoir les détails de notre propo- ‘ ‘
'+ sition d’agence. : \

“gauvezla sutface etvo |
gaamrez tout” Ricure &3 us |

BRANDRAM-HENDERSON

" "MEDICINE HAT * ° .. “CALGARY " 'EDMONTON: - . . .VANCOUVER: ' "




' | (u\p”medi’rdpal‘ls

. Recherchez
For Sale Here cette enseigne

Service

ENDANT Ia saison active il a été dif-
L ficile de donner a votre camion
Ford toute I'attention qu'il demandait.

Votre camion vous a fourni un bon
service. C'est le moment pour vous main-
tenant de lui donner un peu de service.

Rappelez-vous qu'une efficacité de

[00 % signifie minimum de frais d’entre-

tien. Faites inspecter votre camion Ford
par votre marchand de Ford — et laissez-
[ui vous donner un prix pour une inspec-
tion systemathue.

: En‘odvmtmmmn,dmmenﬁomk“l’mcom VOUS Vous assurex: unmdlluum
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Aliments préparés de CLARK

“PRETS A SERVIR"

Féves au lard
Boeuf roti
Ragolit anglais
Paté de veau
Langue de boeuf
Steak de boeuf aux oignons

Viandes en conserve
Boeuf fumé en tranches
Saucisse de Cambridge
Diner bouilli canadien
Langue, Jambon et veau
Viande “devilled”

Spaghetti au fromage avec sauce tomate.

Soupes (13 variétés)
Sirop de table

Irish Stew Boeuf fumé haché
Beurre de peanut ] Ketchup aux tomates, etc.

FAITS EN CANADA — PAR DES CANADIENS
ET TOUS DE TRES BONNE VENTE

ol X3

1

|

W. GLARK, Limited Montréal |

Quelle que soit I'occasion, suggérez
les aliments marins de la Marque Brunswick

"m ..~.
«* BRUNSWICK BRAND

..........

.\_ At b ,,.
Ly-Stace s navsde o § caassicy ,;/

&, Synme ewirted o 3 Jou Ldbaen WD
\""-un.b--mv e ’

Harengs marinés,

1 Ces aliments marins d’une saveur délicieuse sont d’excellente
vente et par suite de leur genre particulier ils peuvent étre servis
sous forme de sandwich, assaisonnés en salades, ou employés
pour préparer des mets appétissants — excelients avec du cat-
chup ou d’autres sauces semblables lorsqu’ils sont servis comme
entrée dans les réceptions d’automne ou d’hiver. Vous pouvez
hardiment les recommander comme étant suffisamment cuits et
préts a servir sur la table dés qu’ils sont ouverts.

' De bons bénéfices ont été réalisés par les épiciers Cana-
diens qui tiennent LES ALIMENTS MARINS DE LA MARQUE
BRUNSWICK.

Vous aussi vous trouverez que c’est une ligne satisfaisante a
tenir.

don=< = CONNORS BROS., Limited * i tisize

(Bottes rondes et ovales).

BLACK’S HARBOR, N. B.

RV odren o . RET Ty e . B : o -
En &crivant aux-annonceurs, si vous mentionnez le “Prix Courant”, vous vous assurez un meilleur senice.
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La machine a laver et a
essorer a moteur électrique

SEAFOAM

est une laveuse et tordeuse rationnelle et pratique qui se vend
a prix abordable et qui répond a la demande populaire. C’est
une machine de fabrication canadienne qui a donné une satis-
faction réelle depuis dix ans. Les marchands qui ne tiennent
pas la “Seafoam” manquent beaucoup de ventes de machines
a laver. Elle peut se vendre facilement & des gens qui sont
rdes acheteurs avisés — qui apprécient la valeur parce qu’ils
peuvent se procurer a& un prix raisonnable une machine a
laver et & essorer qui n’est surpassée nulle part & aucun prix.
La ‘Seafoam” fait parfaitement tout le lavage et I’essorage
par force motrice sans user ni déchirer le linge. Quelle est
Ia machine qui peut faire davantage méme a prix double?

Caracteristiques Seafoam

|

Elle tord tout en lavant et lave tout en

Principe de lavage sans égal.
Lessiveuse en bois avec mou-
vement demi-circulaire avant
et arriére forcant I’eau bouil-
lante & passer dans le linge et
le lavant parfaitement en quel-
ques minutes,

Cuve en bois de cyprés — rien
qui puisse tacher ou détério-
rer le linge — tient I'eau trés
chaude.

Tordeur renveraable avec rou-
leaux de la meilleure qualité
— se met en marche, s’arréte
ou sBe renverse instantané-
ment. Contrélé par un levier
convenablement placé sur le
coté de 1a cuve.

SE FAIT EGALEMENT POUR ETRE ACTIONNEE
GAZOLINE.,

tordant

ILIMITED

Se manoeuvre sans danger,
car étant mQ par une courroie
le moteur est garanti contre
toute surcharge.Toutes les pie-
ces .étant. recouvertes, tout
danger d’accident est écarté.
Les enfants peuvent se tenir
autour sans danger.

De construction simple. Ne
se dérange pas facilement.

Finie d’une facon attrayante
et durable. Expédiée comple-
tement préte & fonctionner
sur une installation de lumie-
re ordinaire,

PAR MOTEUR A

Dowswell Lees & Co.,

HAMILTON, CANADA.,

Représentant pour I’Est:

JOHN R. ANDERSON,
.36 rue St-Dizier,
Montréal, Qué.

En &crivant aux annonceurs, si vous mentionnez le “Prix Courant”, vous vous assurez un naeilleur service.
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FAITES RENTRER VOTRE ARGENT 12 FOIS PAR AN

Un plus gros volume d’affaires avec une coupe propre et une emballage qui se vend vite,
est pour I’épicier la solution des problemes du jour. Les frais généraux augmentent—ses
bénéfices sont restreints dans certaines lignes et dans d’autres ils sont nécessairement
stationnaires.
“Easifirst” de Gunn conqmert la majorité de la clientéle partout ot il peut étre seulement
expose.

Il ala qualité. Il est aimé des ména-
geres qui s’y connaissent. ﬁ

Mettez en Stock Easifirst
/Il se vend

TORONTO et MONTREAL.

PROTEGEZ VOS CLIENTS CONTRE UN
RETOUR DE L’INFLUENZA EN RECOM-
MANDANT

LE SIROP DE GOUDRON
ET D’HUILE DE FOIE
DE MORUE DE
MATHIE.

La saison des rhumes, de la
grippe et de Pinfluenza est de
nouveau arrivée et vos clients
vont étre & la recherche d’un
bon reméde sur lequel ils puis-
sent compter. Pourquoi ne pas
offrir le sirop de goudron et
d'huile de foie de morue de
Mathieu, le remdde pour le
rhume connu dans toute Ila
nation, qui a conquis la con-
fiance et I'estime partout on il
a été vendu? Ce REMEDE DE
MATHIEU ne contient aucun
produit nuisible et sa marge
de bénéfice est excellente.

Faites une_commande d'essai.

LA COMPAGNIE J. L. MATHIEU

PROPRIETAIRE
SHERBROOKE, P. Q.

g@ﬂ

A1 APURE
Y HARD

Tous les morceaux .de savon a blanchissage
ont plus ou moins la méme apparence, mais ils
différent entiéerement quant a la qualité et a la
valeur.

Le “SURPRISE” n’est pas autre chose qu'un
bon Savon Solide—il n’est pas surchargé d’in-
grédients inutiles pour le faire paraitre plus
oros. C’est la “meilleure valeur en fait de vrai
savon” 4

N’acceptez pas de contrefagons,

The St. Croix Soap Mfg. Co:

En é&crivant aux annonceurs, si vous mentionnez le “Prix Courant”, vous vous assurez un meilleur service.

P
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Nous offrons pour li-
vraison immédiate les

tes :

Poivre Noir Poivre Blanc
Poivre Rouge Gingembre
Cannelle en branche et moulue

Clou de Girofle Thym
Allspice (Piments) Serriette
Epices de Ceylon Menthe
Muscade Epices

Borax pour Catsup

Moutarde “Duffy”
“ (lDummn"

Graine de Lin, Millet (Canary Seed)
Cafés, Thés, etc., etc.

PRIX SPECIAUX POUR
LE COMMERCE

J. J. DUFFY & CIE

117 RUE ST-PAUL OUEST, . — MONTREAL
Manufacturiers de la Poudre a PAte

COOK'’S FAVORITE

marchandises suivan-

La farine préparée de Brodie XXX satis-
fera votre clientéle et lui donnera en méme
temps la meilleure valeur pour la moindre dé-
pense.

Brodie & Harvie, Limited
14 Rue Bleury, Montréal.

Agents de vente:

J. B. Renaud & Cie Inc., Québec ;
Chadwick & Co., 34 Duke St., Toronto.

TABLETTES Ut CHAMRERLAN
PRl Estamas e toe

UneCenaire Guerison
Pour \es Malad.es De
L!.mmu\n l\\r \x.:l.-e\

"\'

?'zpdurren vz
L‘meu‘f‘ Sove

Une ligne accessoire profitable

[ es Remedes d® Famille
CHAMBERLAIN

Faites une commande d’essai de ces remedes
populaires recommandables et encaissez des bénéfi-
ces appréciables sur Chamberlain.

Il y a toujours une demande pour les remédes
efficaces, dignes de confiance, et vous trouverez que
tous les remedes Chamberlain ont une vente active
2t satisfaisante.

Il y a un grand nombre de ces remédes parfaits
que vous aurez intérét a prendre en stock pour I'au-
tomne et I'hiver. Pourquoi ne pas nous écrire pour
nous demander notre liste de prix?

. GARANTIS EXEMPTS DE PRODUITS NUISIBLES.

Chamberlain Medicine CQ., Limited

TORONTO

En écrivant aux annonceurs, si vous mentionnez le “Prix Courant”, vous vous assurez un meilleur service.
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La Marque “Quality”

comporte tout ce que ce mot signifie -

La marque “Quality” illustrée ici est un symbole de bonté en
fait de produits de céréales. Tous les paquets portant cette marque
de fabrique “Quality” renferment un produit aussi bon que I'indus-

trie humaine et des méthodes de fabrication modernes peuvent le
faire.

Les céréales de la Marque ‘“ QUALITY”

COMPRENNENT: |
Avoine Roulée - Farine d’Avoine Pois Casses
| En paquets et 2 la pesée. (Toutes les grosseurs) (Jaunes)
Orge Mondé | Orge Perlé Brose Meal
i Farine de Gluten Farine Wheatlets
PRINCIPALES MARQUES DE FARINES
“ de BI¢ Dur e Blé d'Hiver Mélangée
“Rainbow” “Our Chief” “Gold Seal” “Star”
“Hercules” “White Dove” “McLeod’s Special”

Pour le Commerce Domestique et I'Exportation. '

 Canadian Coreals and Flour Mills Co,, Lid

Minotiers et Commercants de Grains

STRATFORD, CANADA

‘ _ . Adresse par cible: CANCEREAL

En &crivant aux annonceurs, si vous mentionnez le * Prix Courant”, vous vous assurez un meilleur service.
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K B R A N D l‘t'lhmmn'llmulmur iy,
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RECHERCHEZ CETTE ETIQUETTE

Soupe Dominion

LE NOUVEAU PRODUIT DOMINION

Couleur, Saveur, Concentration, ces trols facteurs comprennent la Qualité, cette
QUALITE de la soupe aux’tomates marque Dominion dont nous sommes sl flers; Ia
qualité qui a fait de cette soupe délicleuse un succés immédiat partout ou elle a été
-offerte .

La soupe Dominion—tomates de la conserve de 1920—est un produit entlére.
ment nouveau et supérieur. Faite avec des tomates de cholx grosses et rouges, et des
éplices pures par des chefs experts et solgneux elle marue une nouvelle ére dans la
fabrication des soupes en conserve.

Dans les intérieurs Canadiens la Soupe Dominion est accueillle comme un mets
sppétissant et nourrissant; un délice & ajouter & n’Importe quel déjeuner ou diner.

La Soupe Dominion est faite avec des tomates canadlennes cultivées par des
fermiers Canadlens et manufacturée par la main d’oeuvre canadienne. Elle est mell-
leure que n’importe quelle soupe importée—de plus, en donnant la préférence aux
prodults Canadiens, on alde a faire apprécler |a valeur du dollar Canadlen.

La qualité et la saveur créent une vaste demande pour la Soupe Dominlon.

Commandez votre approvisionnement aujourd’hul.

Chaque boite est garantie.

DOMINION CANNERS ] HAMILTON,
" LIMITED , CANADA.

En &crivant aux annonceurs, si vous mentionnez le “Prix Courant”, vous vous assurez un meilleur service.
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AUX VOYAGEURS

Ont rendu de grands services su public
voyageur,

NOS Ont cours dans le monde entler.
Sont payables au pair partout.

Protdgent contre le danger de v?l“;'nrxnt
de et les enuuls qul en résultent pour ua voya-
Notre Bureau do Paris (ll rue *Auber) of-
fre des av au com-
La plus vieille Banque Canadienne-Francaise
LA BANQUE NATIONALE
BUREAU CENTRAL: QUEBEC, QUE.
310 Succursales et Agences su Canada.

MANDATS  fnemrnae & by
geur A ['étrange
VOYAGE nm-co et au publlo vqumr Adressez-
— Fondée en 1860 —
Actif: plus de $68,000,000.00

CORRESPONDANTS DANS LE MONDE ENTIER. (C))

CAPITAL A

Incorporée 1856
Capital & Fonds de Réserve............. $9,000,000.
Au deld de 130 Succursales.

LA BANQUE MOLSONS

Le service prompt et efficace
que les maisons de commerce
recherchent, leur est assuré
dans toutes nos succursales.

EDWARD C. PRATT, Gérant-Geéneral.

BANQUE PROVINCIA
DU CANADA

106 éuccumlu dans les Provinces de Québec, Ontario, Nour
Brunswick et de I'lle du Prince-Bdouard.

CONSBIL D'LDKINMRA'I'ION
Président: Homorable Sir BORIIM LAPORTE C.P [N
maison Laporte-Martin limités, administrateur
Foncler Franco-Canadien.
Vice-Président: W.-F. CARFLBY.
Vice-Président: TANCRED® , administrateur
of the Woods Milling Co., limited.
M. G.-M. BOSWORTH, président de la “Canadian Psocific
Services Limited.”
ﬂomtrnbloco m]u-uc:ﬂzz‘nv C.L., ex-ministre 4o 1"
ure Conselller atif de Quédec, président
Pulpe de Chicoutimi B
M. L.J.-O. BEAUCHEMIN, président de la Libratrie
min limitée

M. M, CHEVALIER, directeur
on. général Crédit Foncler

BURBAU DB CONTROLE
: Commissaires-censeurs)
Président: I'honorable sir ALMXANDRE LACOSTE,
Juge en chef de la Cour du Bane du Rol OB
Vice-Président: L’honoradle N. PRRODEAU, N.P., Ministre

portefeullle dans le mmomont de Qué administrat
‘Montreal Light, Heat & Pow Oonloudb:;a e “

M. B.-J.-B.-ROLLAND, Whthh%hhﬂrmm

B -CHEF
Tancréde BIENVENU,
- - Directeur-général.
v - COT, x,
Becrétaire. !. IAROSI. Inspeoteur en cd
M. C.-A. ROY,

Chet ‘‘Bureau des Crédits”.
Auditeurs représentant les

Aotionnatres
M. ALEX. Dnmunmu. Montéral, M. J.-A. LARUR, Québ«

Banque d’Hochelaga

Fondée en 1874

Capital autorisé - - - - - $10,000,000
Capital versé et Réserve - - - 7,800,000
Total de I'Actif - - - - - - 72,000,000

CONSEIL D’ADMINISTRATION:

J.-A. Vaillancourt, Président; Phon. F.-L.
Béique, Vice-Président; A. Turcotte; E.-H. Le-
may; [hon. J.-M. Wilson; A.-A. Larooque;
A.-W. Bonner.

BEAUDRY LEMAN, Gérant-Général.

305 Succursales et sous agences en Canada.

42 Succursales dans la Cité et le District de
Montréal, :

Nous allouons l'intérét au plus haut taux
courant sur tout dépot de $1.00 ou plus fait 3
notre Département d’Epargne.

e

LES MECHES (DRILLS) TORSES
'HIGH SPEED DE

MORROW

donnent plus de trous avec moin
d’aiguisage.

Usines 3 INGERSOLL CANADA

Marchands de gros approvisnonnés par

F. BACON & COMPAGNIE
MONTREAL, P. Q.

Essayez d’abord chez votre fournisseur de gros.

Ecrivez pour avoir notre éohelle des équ{vakmta déc“
mauz. Elle vous sera ‘utile dans votre atelier.

En &écrivant aux annonceurs, si vous mentipnnez le “Prix Courant",‘ vous vous assurez un meilleur servios,
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LES COMPENSATIONS DES BANQUES ACCU-
SENT DES AUGMENTATIONS

|
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FINANCES §

IVELLES FINANCIERES ET ECONOMI QUES Si t_aut est que le marché¢ des banques est le barométre
DU DOMINION des affaires, celles—i ne doivent pas étre mauvaises si 1'on

en jlge par le rapport des compensations des banques du

. Dominion pour la semaine prenant fin jeudi de la semaine
passée, Nous y voyons en effet des augmentations substan—
tielles sur la méme période de P’an dernier pour la plupart
des villes et c’est 1d une constatation significative qui dé-
ment catégoriquement les paroles alarmistes des pessimis-
tes. Ci—~desous le tableau comparatif pour les principales
villes du Canada.

la dette nette du Dominion le 30 septembre était de
16,511,143. Le revenu de ta taxe pendant la présente
fe devrait suffire aux besoins ordinaires et donner un
plus substantiel pour la réduction de la dette. L2 revenu |
rieur pour les sept mois finissant le 30 septambre §'é—
it & plus de $29,000,000, soit quatre fois environ I

itant de Ia période correspondante de I’an dernier. Cette ) 1920 1919
o augmentation est dfle principalement aux taxes des Montréal . . . . . . $164,392,544  $151,452,622
ok s Iize, anines ‘e i it cotle ntiugo rourlapre. | LOROEISL IG5 107,551,105 100,925,696
e foin s O Ottawa . . . .. .. 15,214,946 15,105,121
SacA Hamilton . . . . . . 7,820,896 7,387,131
Depuis le ler novembre l’encaissement de ces taxes Québec . . . .. .. 8,726,996 6,435,381
Jait au moyen de timbres, Halifax . . . . . . 5,393,597 4,641,349
: o _ o London . . . . ... 4,032,250 3,680,070
Daprés avis officiels le capitalgméricain investi dans o yo.n N B 3,697,700 2,139,865
industrieg et valeurs canadiennes s’¢léve & $200,000,~ Brantford . . . . . 1,523,144 1474 248
st Windsor . . . . . . 3,657,931 2,560,392
Trenta pour cent environ des $275,000,000 investis Peterboro . 951,751 1,213,958
s les entreprises canadiennes de pulpe et de papier sont  Sherbrooke . 1,533,939 1,147,754
¥ricaing, Moncton . . . . . . 1,006,578 e s
Edmonton . . . . . 6,240,396 6,277,693
'L’an dernier 200 usines—succursales américaines fu—  Ft, William . . . . . 1,152,464 1,043,836
t établies au Canada, ce qui en porte le nombre & 600.  Winnipeg . . . . . 110,806,325 68,139,541
' Calgary . . . . . . ‘ 12,199,332 10,688,932
° Medicine Hat . 793,365 581,509
S DEPOTS D’EPARGNE ETABLISSENT DE  Brandon . . .. .. 1,174,138 1,126,343
NOUVEAUX RECORDS Kitchener . . . . . 1,255,754 1,672,575
5 s e TR e e
| Dang I’état des banqueg du mois de septembre dernier Une nouvelle réduction importante des préts & de—

mande & I’étranger indique que les banques restreignent les
crédits pour le jeu sur la Bourse de New York et emploient
cet argent pour le bénéfice du Canada. On a suggéré qu'aux
époques ol l'argent est rare, comme & présent, la plus
grande partie de ces préts soient réglés et que P'argent en
soit employé plus efficacemment au pays. Pareille chose
cependant ne serait ni possible ni pratique, car les préts
représentent une partie de la réserve en argent des banques,
et si cet argent était ramassé, la plus grande partie de ces
fonds Testerait en coffre—fort ici, de sorte que le public n’en
bénéficierait pas et que les banques y perdraient.

1 vient d’étre rendu public, nous notons une forte aug—
:ntation des préts courants qui s’élévent & $1,417,520,-
6, contre $1,058,572,202 en eeptembre 1919, soit une
igmentation de, 33.9 pour 100 dans V’année. Cette aug—
entation considérable de préts courants est dite en grande
Irtie 4 la demande de crédit pour Jes besoins de la récolte.
' Une augmentation dans les dépdts d’épargne d’environ
Q pour 100 porte ce compte & plus de $7,000,000 au—dessus
1 précédent record qui avait été établi en octabre 1904.

~ Voici leg principaux chiffreg comparatifs des opére—
on8 des banques pour septembre dernier:

: b - S SEPTEMBRE AOUT SEPTEMBRB  Aug.ou  Aug.ou

\ A 1919 1920 1920 dim. dans dim. dans

- L I'année  le mols

0 ursables & demande .. .. .. oe o o .. oo 650,743,015 § 640361,707 §$ 677,286,905 + 41 458
wpotg :eegﬂb:MIu-tram .d.e.f.“-.; TR s1,227:437,715 1261647732 1,270,194,097 +350 + .71
¥s courants an Canada .. .; ... .. . 1,058,572.202  1,385,470,163  1,417,520,756 +33.0 423
réts courants A Iétranger At 151,814,511 200,945,241 202,590,184 4337 +41.0
et s mut:]ti:i:lités AR R 57.033.300 79.912,041 78.103.364 +370 —1.
éts A demande 8 CADAARB. . +o . .o e e e e ee ar e 96,912,700 113508923 114,669,611 +187 4+ .9
Yito A demande A TELTANGET.« v e oo vs oo os oo ee oo oo . 169532489 193888245  186062,060 +100 —3.6
NICUBEION .. oo va e oo oe oo smsme oo on oe ae 20 ve oo 229532356 237,697,647 242,988,866 + 6.7 +2.1

| | '
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Assurances et Cartes d’ Affaires

\

AUGUSTE COUILLARD

IMPORTATEUR DE

sux commandes par la malle. Messleur

Malson fondée en 1870 Arthur BrOdOur '

MANUFACTURIER
D’EAUX . GAZEUSES

Ferronnerie et Quincalllerle, Verres A SPECIALITES:
Yiite Eela . o, Iron Brew Champagne Kola
Bpécialité; — Podles do toutes sortes. Ginger Ale Cidre de Pomme
Nos 2383 A 230 rue St-Paul Lemon Sour Bau Minérale
Ventes 13 ot 14 Bt-Amable, Montréal Cream Bods Fralse
—_— Cherry Cream Orange
La maison n'a pas de commis-voya- Cidre Champagne 8iphon, Bte.
geurs et fait bénéficler ses clients de . TELEPHONE
cette économle. Attention toute spéciale 35 rue Frontenac, LASALLE 1366

les marchands de la campagne seront
toujours servis au plus tas prix du

SOLIDES PROGRES il sss

record, L '
pu de traitements équitables ) eS CC
détenteurs

dépassent do lotn celles de touts PV 1T

xtr
irint

Banque de Québee

marché,
Envoyes-nous vos Volallles Vivantes
ot vos Ocufs Frals pondus,
P. A. GAGNON, C.A. PROMPTE REMISE TOUJOUES.
COMPTABLE LICENCIE
(CHAKTERED ACCOUNTANT) P. Poulin & Cfe, Limitée
= 89 MARCHE BONSECOURS,

11 Place d’Armes, MONTREAL

I
L.-R. MONTBRIAND o
Architecte ot Mesureur, jon

' 1nT

280 rue St-André, - MON

Assurance Mont-Royal
Compagnle Indépendante (Incendie)

lhon. H.-B. Rainville, Président,
P.-J. Perrin, Gérant général.

GARAND, TERROUX & CIE

17 rue St-Jean, Montréal Banquiers et Courtlers

48 rue Notre-Dame 0., Montréal.

olla

pers

HOTEL VICTORI
QUEBEO .
H. FONTAINE, Propristaire B C"

COTE DU PALAIS
Plan Américain §3.00, $3.50 ot
par jour

(]

BISCUITS

Aujourd’hui, les biscuits sont plus populaires que jamais,
et il vous cera plus avantageux et profitable de tenir tou-
jours en mains un bon assortiment de nos lignes.

Nous attirons spécialement votre attention sur la qualité
de nos BISCUITS “SODA" qui font plus que de fournir
une SATISFACTION ORDINAIRE, et il sera avantageux
pour tous les marchands qui vendent des articles de bonne
qualité, de tenir nos lignes.

Nous faisons dea> affaires dans—{a -Province de Québec
depuis trente-cinq ans et nous avons acquis la réputation
de fournir des produits qui donnent satisfaction.

Nous ne cherchons pas a faire des lignes bon marché,
nous vendons des produits de qualité & des prix raison-
nables. ’ .

Nos voyageurs visitent tous les endroits de la Province
et si nous n'avons pas encore I'avantage de vous compter
parmi nos clients, adressez-nous une carte et notre voya-
geur se fera un plaisir de vous voir avec une ligne complate
d’échantillons.

Votre stock ne saurait &tre complet, i vous ne tenez pas
un bon assortiment de nos principales lignes de BISCUITS.

DEMANDEZ NOTRE LISTE DE PRIX

THE MONTREAL BISCUIT CO.

Manufacturiers de Biscuits et Confiseries (1)
MONTREAL

En &crivant aux annonceurs, éi vous mentionnez le “Prix Courant”, vous vous assurez un mailleur service.

v

-~

— SOLIDE — PROGRESSIVEf"

ASSURANCES-INCENDIE M+
AUX TAUX DE LASSOCIATION
DES ASSUREURS.

FOWNDRIES

Roanes
[SRRa]
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ASSURANCES

'ASSURANCE ACCIDENT ET MALADIE

es conditions uniformes proposées et approuvées
a de récentes conférences.

par A. E. Fisher.
Surintendant d’assurance pour la Saskatchewan,

Ext}ait d’un discours prononcé a la conférence des
printendants provinciaux d’assurance, 3 Winnipeg,
du 4 au 7 octobre 1920).

Le sujet de conditions statutaires uniformes pour con-
rats d'accident et de maladie m’a été assigné. Cette ques-
jon fut abordée trés en détail 4 la conférence tenue A
Ninnipeg du 4 décembre au 6 décembre 1917.
En 1917, le surintendant d’assurance & Ottawa, en
ollaboration avec les représentants de la Casualty Mana-
fers’ Association, préparérent une série de conditions sta-
utaires devant faire partie de tout contrat d’assurance
&vident et maladie en vigueur au Canada. Des copies de
travail furent envoyées 4 chaque surintendant d’agsuran-
e pour suggestions et critiques, basées sur les exigences
les lois -d’assurance de la province particuliére. Des pro-
bostations furent immédiatement adressées au surintendant
i Ottawa; d’abord au point de vue juridiction, ot en se-
cond lieu, parce que ces conditions n’affectaient pas les
compagnies d’organisation et de licence provinciales qui
peuvent transiger ces sortes d’affaires.

Difficultés au point de vue juridiction.

1l ne fait ancun doute que M. Finlayson sacrifiait la
juridiction dans son louable effort vers l'uniformité.

J’ai eu personnellement le plaisir de lui parler relati-
vement & cette standardisation et de discuter entiérement
avec lui la question.

Subséquemment, la section 134 de la Loi d’As-
surance du Canada fut mise en loi, laquelle stipule “que
tout> police devra contenir en substance les termes et con-
ditions dds & présent spécifiés.” La sous-section 4 de la
section 134 stipule que: “Aucun des termes ou prévisions
précédents qui sont incompatibles avec les termes ou pré-
visions requis étre contenus dang la police par la loi de la
province dans laquelle la police est émise ne devront, sui-
vant le degré de leur incompatibilité étre requis d’étre
contenus dang a police”. '

Incertitudes quant aux prévisions.

Cette loi ne tend pas & forcer les compagnies & in-
clure ces prévisions de la police dans les mots exacts de
la loi, commg c’est le cas dans ’assurance-feu et dans Yas—
surance contre la gréle dans leg provinces de Pouest. La
sous-section 4 sans nul doute crée une ambiguité dans l'es—

prit de l'assuré car il ne sait pas si oui ou non les prévi-
sions . imprimées sur la. police sont compatibles avee les
lois de la province dans laquelle il réside et dans laquelle
la police a été émise.

Du fait de cette incertitude créée et de la connais—
sance des pouvoirs provinciaux, il fut dévidé de tenir une
conférence de surintendants & Winnipeg on 1917, princi-
palement dans le but de standardiser le: contrats d'assu-
rance d’accidents et de maladies.

Unz série de conditions statutaires fut établie aprés
discussion du sujet et nous fumes précicusement aidé dans
ce travail par M. Emo, de la Glohe Indemnity, par M.
Williams, de U'Imperial Guarantee, par M. Rodden, M.
Patterson, M. Walker et plusieurs autres gérants bien
qualifiés pour discuter de la chose. Une assemblée fut te-
nue dans la ville de Regina en 1918, & laquelle les surin—
tendants de 1”Ontario, du Manitoba, de la Saskatchewan
et de I’Alberta assistérent.

M, Williams représenta les compagnies d’accidents en
cette occasion..

La rédaction de Winnipeg fut revisée et des copies
envoyées aux différents départements d’assurance.

o

REGLEMENT D'UNE RECLAMATION POUR
DOMMAGES CAUSES PAR LE FEU.

L’action prise il y a quelque temps par le procureur
général du Cenada, au nem de Sa Majesté le Rol contre
Arthur G, Penchen et la McLaren Lumber Co., de Blair-
more, Alta., vien d'étre réglée amicalement, en dehors des
tribunaux entre les deux parties. II y avait en jeu une
grosse somme d’argent, mais les officiers de la branche
forestiére de Calgary négligtrent de dire quel montent avait
été payé en réglement par la compagnie défenderesse. L’ac-
tion prise avait trait & des dommages pour hois de construc-
tion détruit sur les terres de la Couronne, & la suite de I'in-
cendie désastreux qui détruisit la plus grande partie des
limites de la McLaren Lumber Company, aussi bien que
des terres de la Couronne et jportait aussi sur une compen-
sation pour dépenses encourues pour combattre le feu. On
gattendait & ce que Paction soit plaidée aux assises spé-
cigles de la Cour de I'Echiquier du Canada, tenues & Cal-
gery, il y a quelques jours.

Te plaignant, sur la recommandation de la branche
forestitre du Département de Intérieur qui est le dépar-
tement le plus intéressé dans la mise en vigueur de cette
réclamation, a accepté une partie du montant comme re-
glement complet de la réclamation pour dommeges et frais,
et qui représente une somme considérablement moindre que
le montant pour lequel la poursuite était intentée, et les dé-
fendeurs ont payé aussi les cofits taxables au plaignant. Si
’action avait suivi son cours. il est fort probable que le
litige se serait prolongé du fait du grend nombre de points
intéressants tant en loi qu'en fait, qui étdient invoqués,
mais le réglement intervenu met un terme au litige sans

plus de délai.
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E D DY - B TduteA ménageére

connait ce nom

Toute ménagére accepte ce nom comme une
garantie de valeur pour les allumettes et les arti-
cles en fibre durcie.

LES ALLUMETTES D’EDDY sont en usage
parmi le public Canadien depuis 1851 et les années
qui passent ne servent qu’a augmenter leur grande
popularité chez le consommateur Canadien.

LES ARTICLES EN FIBRE DURCIE D’EDDY
forment une autre ligne bien estimée d’Eddy. Us-
tensiles propres, légers et durables, immensément
supérieurs aux anciens articles de bois ou de métal.
Ustensiles qui jamais ne bombent ni ne fuient.

Voyez comme vous pouvez vendre facilement
ces produits d’Eddy. Un étalage d’essai vous en
convaincra.

The E. B. EDDY COMPANY, Limited

HULL, Canada

Nous avons actuellement en main un assortlment varle de

THES ET CAFES

de diverses qualités et de différentes provenances

Vous devriez profiter des prix actuels qui‘sont raisonnables, au lieu d'attendre |
une baisse qui a de grandes chances de ne jamais se produire.

Tout semblerait indiquer au contraire que si quelque changement survient dans
les prix, ce sera plutét dans le sens de la hausse.

Vous avez donc tout intérét a vous approv151onner dés maintenant. .
Nos prix sont les plus bas que vous puissiez trouver. Nous pouvons vous offrii |

des theés a partir de 27 cents et des cafés depuis 30 cents la livre.
Echantillons et prix adressés promptement sur demande.

KEARNEY BROS.

| ~ Importateurs de Thés et Cafés. - |
33 Rue St-Pierre, 3 MONTREAL. |

Maison fondée en 1874

En écrivant aux annonceurs, si vous mentionnez le “Prix Courant”, vous vous assurez un meilleur service.




LES HUITRES

“SALTESEA”

En pots de verre directement
de I'océan chez vous.

C o e ..
Lisez I'opinion d'un épicier en vue:

“l’empaquetage en verre des “Saltesea” a
prouvé qu'il était un réel facteur pour aider le
détaillant a retirer un meilleur bénéfice de son
rayon d'huitres”, faisait récemment remarquer
M. Reeve de la maison Michie & Co. de Toronto.
“Je connais le prix coiitant exact ainsi que le
bénéfice provenant de chaque vente. Il n'y a
pas de mesure qui déborde, pas de coulage, pas
de perte d'aucune sorte qui mange entiérement

. le bénéfice. et le client recoit ses huitres d'une

' facon propre et hygiénique qui conserve toute
la saveur salée naturelle de la mer.”

Pouvons-nous ajouter votre nom sur notre liste
déja longue de détaillants satisfaits?

THE OCEANIC OYSTER CO., OF GANADA, LIMITED

Montréal

|

En écrivant aux annonceurs, si vous mentionnez le “Prix Courant”, vous vous assurez un meilleur service.
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Notre Teme catalogue annuel went de parai-
tre. Il contient une descrlptlon aussi f|delc que
possible des quarante-cinq lignes que nous
avons en tout temps, pour livraison immeédiate.

Nous le publions cette année trois mois a
'avance pour obli iger ceux quin "ayant pas placé
encore, pourraient étre pris au dépourvu,

Nous I'adressons d’abord & tous nos clients
réguliers et a plusieurs marchands qui nous ont
fait honneur d’acheter quand ils avaient un
besoin pressant d’une belle et bonne palre de
chaussures.

Nous invitons donc ceux qui désireraient
vendre la vraie Slater et qui n’auraient pas recu
le catalogue, a nous donner leurs nom et adresse
et nous le leur enverrons par le retour du
courrier.

Que ce soit pour une commande considéra-

ble, ou pour une seule paire, vous recevrez la
meéme attention et le meme service.

THE SLATER SHOE CO., LIMITED.

Fondée en 1869, L.-E. GAUTHIER, Président.

En- crivant_aux.:annonceurs; si vous mentionnez ‘le “Phix Courant”,. vous vous sssurez un meilleur servicd.!




