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Vendez une caisse entiére
‘de Feves Cuites “Simcoe”

Si ce n'est toute une caisse, suggérez au client de
prendre une douzaine de boites (1 caisse', disons un
assortiment de Féves Cuites “Simcoe” dans leurs
différentes préparations : Ordinaires, Sauce Chili et
Sauce Tomate.

- Vendre de grandes quantités signifie avoir moins de
stock et faire plus de profits.

En ayant une caisse de Féves Cuites “Simcoe’; vos
clients sont toujours préparés pour tout imprévu
car ils ont sous la main un approvisionnement ali-
mentaire et un mets délicat qui est aimé et apprécié
par tous.

“Les Frves Cuiles “Stmcoc” sont des gagnanles partout’.

“Ayez-cn toujours un bon stock en mains”,

e

DOMINION CANNERS, Limited

Hamilton, ~ Canada.

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ “LE PRIX COURANT".



LE PRIX COURANT, Vendredi, 30 Janvier 1914.

\

/

TR
\‘.‘:.“.}‘\\‘.
\.y
1)
Y

\?‘
) \;
4

4

{d’'Inde Marque
CROWN.

Voici la saison

CROWN.
M. ’Epicier—

Le Sirop de Blé d’Inde Marque
CROWN favorise la croissance
des enfants.
Vendez le Sirop Mar que
- CROWN dont on fait des tar.
tines pour les enfants.
Vendez-le pour qu’on I'emploie
en poudings, patés et autres
mets délicats. .
On peut faire de délicieuses
sucreries avec le Sirop Marque

CROWN.

pour_la Marque

lll y aﬂus de 50 années de répu-
tation derriére la Marque CROWN.

En

THE GANADA STARGH 0.

Manufacturiers des

MARQUES EDWARDSBURG.

Wontréal,
Toronto,
Cardinal,
Brantford,
Calgary,
Vancouver.

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ “LE PRIX COURANT".
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Dans la liste qui suit, sont comprises uniquement les marques spéciales de marchandises dont les maisons, indiquées en caractére

uoirs, out 1'agence ou la représentation directe au Canada, ou que ces maisons manufacturent elles-
d'aprés les derniers renseiguements fournis par les agents, représentants ou manufacturiers eux-mémes.

WALTER BAKER & CO., LTD.

mémes,

Les prix indiqués le sont

Buckwheat pats de 3 1bs. 1.60 Caisse de paquets de Sc, contenant 96
: Lalb. Buckwheat pqts de 6 lbs. 3.10 paquets, $3.00.
Chocolat, Prime No (Qrggg}e-Cakc pqts de 6 Ibs. 3.10
1, bte 12 1bs., pains atifdcieCake pqts de 3 Ibs. 1.60 WILLIAM CLARK

de  1b. et 3 Ib. 0.34

Cartons contenant ¢ doz. paquets de 6

Ehoﬁolgtﬁ) Ia Vanille, Iel;st.r:u 1 doz. paquects ‘3 Ibs., sans charge Montréal
te de s. 0.44 ’ La doz.
Germaw's Sweet, i L. CHAPUT, FILS & CIE, Konkerycs
s. et $ bte de 6 Ibs. 0.26 Montréal. Viandes assorties 1S 2.40
Breakfast Cocoa, bte Thé Noir Ceylan “Owl” Lalb. Compressed Corned Beef 1S 2.40
de 1/5, 3, 4, 1 s, 12 No s, 1 Ib. 30 Ibs. par cse 20c Compressed Corned Beef 25 4.30
_Ibs. to box et 5 Ibs. No 5, 4 Ib. 30 Ibs. par cse 21¢ Lunch Ham Is 2.40
tins. . 9:39  No 10, 1 Ib. 30 Ibs. par cse 26c Lunch Ham 2s 3.50
Chovolat sucré, cin- No 10, 4 Ib. 30 Ibs. par cse 27c Ready Lunch Beef 1s $2.40 23 4.30
qui¢me bte 6 Ibs. No 15, 1 Ib. 30 lbs. par cse 32c Geneva Sausage IS 2.50 28 4.25
pains de 1/5 Ib.  o.21 No 15, 4 Ib. 30 Ibs. par cse 33c [English Brown 18 2.10 25 3.75
Chocolat sucré, Ca- No 30, 1 Ib. 30 Ibs. par cse 4oc Boneless Pigs Feet 1s 2.10 2s 3.75
racas, bte de 6 lbs. 0.32 30, % Ib. 30 Ibs. par cse - 4ic  Sliced Smoked Beef 4s 1.50 13 2.50
Registered Falcon Cocoa (Soda Thé Vert Ceylan “Owl” Lalb. Roast Beef Is 2.40 23 4.30
Trade-Mark chaud ou froid), btes No 5, 11b. 30 Ibs. par cse 20c Ready Lunch Loaves, Veau
de 12 lbs, 1 Ib. tins. 0.34 Ny § 3 1b. 30 Ibs. par cse 21c _ Jambon, Boeuf, assortis s 1.60
Caracas Tablets, cartons de S5, No 10, I s. 30 Ibs. par cse 26c Ditto Is 2.75
40 cartons par boite 1.25 Ny 10, 4 s. 30 Ibs. par cse 27¢ Boeuf Bouilli IS 2.40
Chocolat. sucré, Auto, bte de 6 l1bs. 0.32 ’ Boeuf Bouilli 28 4.30
Ces prix sont F.O.B. Montréal. CHURCH & DWIGHT Boeuf Bouilli 6s 15.00

Soda Cow Brand

BRODIE & HARVIE, LIMITED. ;
Caisse, 60 paquets de

Farines préparées de Brodie La doz.

Red XXX pqts de 6 Ibs. 3.10 Dw‘,l.(.:::i L3 I_ 16, $3.00.
Red XXX pats de 3 Ibs. 1.60 Caisse, 120 paquets de
Erescen: pqts de 6 lbs. 2.90 A 3 1b, $3.00.
Supeth Pats dedibe i l/emmwmesAN Caisse, 30 pats 1lb.et
Superb pqts de 3 Ibs. 1.40 6o pats 3 Ib, $3.00.

La Continental Bag &
Paper Company, Ltd.
OTTAWA.

OEUFS

Producteurs et Expéditeurs : —

5 Manufacturiers de Sacs Exclusifs.
Vous avez besoin a cette

saison de ’année de bons
renseignements du marché,
des encaissements rapides, les
plus hauts prix.

La Vente des Sacs en Papier n’est qu‘une partie de notre
Service. .

Nous nou? faisons un point d’honneur de ne fabriquer Jue
des Sacs de la Meilleure Qualité et dela plus grande Solidité.

Demandez 4 votre Marchand en Gros de ne vous fournir
que des

SACS “CONTINENTAL” ANTISEPTIQUES

DISTRIBUTEURS :

ONTARIO —The Continental Bag & Paper Ltd, Ottawiet
Toronto. Walter Woods & Co., Hamilton,

MANITOBA, ALBERTA, SASKATCHEWAN — Walter
Woods & Co., Winnipeg

NLLE ECOSSE, ILE DU PRINCE EDOUARD, ILE DU
CAP BRETON - Thomas Flavagan, Upper Water St.
Halifax.

NOUVEAU BRUNSWICK—]. Hunter White, Agent, Mar-
" ché du Nord, St-Jean. . e
COLOMBIE ANGLAISE —Smith, Davidson & Wright Ltd.

Vancouver. )
PROVINCE DE QUEBEC —The Continental Bag & Paper
Co . Ltd., 584 rue St-Paul, Montréal, i

rmaniiomd

Pour ceci, correspondez ou expédiez a

Guan, Langlois & Cie, Limitée.
‘Principale Maison de Prodoits du Canada.
MONTREAL.

’

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ “LE PRIX COURANT".
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Pork and Beans, sauce tomates 28 0.95
Pork and Beans, sauce tomates
" boites plates 38
Pork and Beans, boites hautes

sauce tomates

Pork and Beans, Plain 18 0.60
Pork and Beans, Plain 28 0.95
Pork and Beans, Plain, boites

plates “38 1.15

Pork and Beans, boites hautes

Plain 38 1.35
Pork and Beans, sauce Chili 1s 0.60
Pork and Beans, sauce Chili 23 o0.95
Pork and Beans, sauce Chili 38 1.1§
Ox tongue 188 9.00
Ox tongue 28 10.00
Ox tonv.le 238 11.00
}ell.ied eal is 1.50

ellied Veal 18 3.00
Jellied Veal 28 3.7%
Gelées de Bouillon 28 3.50
Gelées de Bouillon 68 11.00

Potted Meats.
Ham, Tongue, Beef and Veal,

$0.50 s 1.00
Tongue, Ham and Veal, paté 3s 1.20
Patés de Foie 8 0.90
Pités de Foie $s 1.35
Soupes La doz.
Chicken pqts I1.10
Mulligataknay, Oxtail, Kidney To-
mato, Vegetable, Mock Turtle,
Consommé, Pois pqts 1.00

Mince Meat La doz.
(Tins fermées hermétiquement.)
1s $1.25, 2s 1.95, 38 3.00, 48 4.00, 58 5.00

Plum-Pudding

Anglais 138 1.90
Plum-Pudding

Anglais 2s 2.40
Boeuf fumé en tran

ches “Inglass” is 1.50
Boeuf fumé en tranches “In- : 3

glass” is 2.10
Boeuf fumé en tranches “In-

glass” 18 3.35

J. M. DOUGLAS & Co.,
Montréal.
Bleus 2 laver
LOLS ; La lb.

“Bleuol”, boites
10 lbs, 50 pqts
N de 4 carrés, 15¢

“Sapphire”

btes de 14 Ibs.
B pqts de 1 1b.
“Union”, boites
de 14 lbs., pqts
de et 1 1b. 10cC

WM. H. DUNN,
Montréal.
Edward’s Soups
(Potages Granulés, Préparés en Irlande)
Variétés: Brun — Aux Tomates —
Blanc.
Paquets, 5c. Cartons 1 doz. par
carton
Paquets, 5c. Boites 3 doz. chaque
(assorties), par doz.

A\ = Y1
) %

0.45
0.45

Canistres, 15c. Boites 3 doz.,

grandeur, 4 oz., par doz. 1.45
Canistres, 25c. oites 2 doz.,
deur, 8 oz., par doz. 2.3

BORDEN MILK CO., LIMITED,

Montréal.

Liste de prix pour I'Est, Fort William
inclus. - -

' Prix au

Lait Condensé (sucré) Détaillant

Marque Reindeer (4 doz. par cse). $6.00
Marque Mayflower ‘24 doz. par ¢se) 5.2

Marque Clover (4 doz. parcse) . . 4.75
Lait évaporé (non sucré

Marque Reindeer Jersey, Boite de
Famille (4 doz. par caisse) 3.9

Marque Reindeer Jersey, Boite
moyenne (4 doz. par caisse 4.5
arque Reindeer Jersey, Boite
d’hétel (2 doz. par caisse) 4.25

Carque Reindeer Jersey, Gallon
(34 douzaine par caisse) 4.75
Café (avec Lait et Sucre)

Marque Reindeer (2 doz, par cse .
large) 5.00

Marque Reindeer (4 doz. par cse
petite) 6.00
Cacao (avec Lait et Sucre)

Marque Reindeer (2 doz. par cse) 4.8

Limite de fret: soc par cwt.
Conditions: Net 30 jours, sans escompte.

@S] Lait et Crames Condensés.

St. Charles “Family” 3.9
| St. Charles “Hotel”  4.25
d Lait “Silver Cow” 5.40

“Purity” 5.2§

7
. (] R =
4 Z f:g?' e Q”
i 3 - N f?
' / ( #’ i N de Bologne, fromage, biscuits secs et autre bonnes choses.
N 4/, (
o L L’Enseigne
WO oty N de

Diantre ! Mais les Automo-

bilistes sont bien exigeanté !

compler,

Faites-les entrer dans votre magasin pour acheter de la gazoline ou de
I'huile 4 cylindre ¢t ils ne le quitteront pas avant d’'acheter une quan‘ité de
fruits, bonbons, cigares, bouteilles de soda et de ginger ale, du saucisson

. 500.000 autos sont construits et vendus chaque année.
” mente 4 un taux extraordinaire et les automobilistes ont appris quelapompe
il A% ‘‘Bowser” signifie : une gazoline pure el propre sur laquelle ils peuvent

Le systéme Bowser vous apportera le commerce de gazoline dans votre

lesy
amenera.

Le commerce aug-

localité et de plusieurs milles aux alentours.

11 cofite si peu. Il fait tant gagner que vous ne pouvez hésiter. Ecrivez
maintenant pour de plus amples détails,

S. F. BOWSER & CO., Inc.

66.68 Avenue Frazer, . - Toronto, Can.

Pompes fabriquées par des ovvriers Canadiens et vendues par des Marchands Canadiens

\

Automobiliste—*‘Cette ‘‘Sentinelle Rouge’' Bow-
ser est certainement une belle addition a4 votre
magasin.”’

Le Commis.—‘‘Oui, elle nous a sauvé bien des
pas. ’ Bureaux de Ventes danstousles Centres etreprésentants partout.

’ o : Détentenrs des brevets et fabrican'!s origine’s de pompes étalon mesurant sutomati.
L .‘“omob'““e',_‘.‘ Eh. bien, elle vous a amené uemeanl A la main et par pouvoir, petits et grands récervoirs EntrepOts de gazoline et
ma clentéle pour 1’épicerie. Je trouve trés commo- ‘huile et systéme de distribution. Mesures 3 enregistrement automatique pour con-
de iceri i , i — duits, systeme de filtrage et circulation d’huile, systéme de nettoyage 2 sec, etc.

réservoir de mon auto. Maison Etablie en 1885.
=~ .

a EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ “LE PRIX COURANT".
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WINDSOR
TABLE SALT

Du Francais pour les Frangais

L’International stock Food Co., traite
bien le commercant Canadien.

L’'International Stock PFood Co, Limited, de
T ronto, manifeste ses égards pour ses clients Franga's en
faisant éditer son Attrayant Livre de $3,000 sur le Bétail,
ses annonces, ses lettres et sa littérature en général en
Frangais ainsi qu’en Anglais.

On répond aux lettres des clients Frangais, en se
servant de leur langue. Ceci rend facile au Marchand de se
créer de- affaires donnant de bons profits au moyen de la

Nourriture “International” pour le Bétail
et les 8pécialités “International”.

Ce n’est que du sel
propre, pur, raffiné
au supréme degré

de pureté, dans les

LISTE DES SPECIALITES Elles rapportent un bon manuf.cture' de sel
I profit aéu lr;:archan;i et] constll- les plus modernes
Nourriture ‘‘Internatio- tuent réellement la 1grela

nal" pour ls Bétail plus profitable en leur genre du continent.

Nourriture pourlaVolaille
Destructeur de Poux.
Guérison des maladies
des jeunes animaux.
Poudres Vermifuges.

car elles sont si connues et
si intensivement annoncées !

Ecrivez pour avoir les
prix faits aux marchands et
p-ur obtenir tous détails,

CANADIAN SALT

Company Limited

Composé absorbant.

Liniment blano Dan Patch

Remeéde contre le Souffle.

Hulile curative de Pin Ar-
genté.

WINDSOR, Ont.

Ifemational Slock Food Go

LIMITED
TORONTO, Ont

s

Pourquoi ne pas retirer de plus
grands résultats en tenant en stock
la plus haute qualité de produits
marins—Marque “Thistle” ?

Les produits marins sont une ligne courante de saison tou e
I'année, et les marchands n’ont qu'a donner une petite préé-
minence d’étalage aux produits de la marque **Thistle’" pour
s’assurer de continuelles et profitables ventes. Les gens
aiment manger le poisson délicieux A ar6bme de mer de la
marque ‘“Thistle’. :

Haddies, Harengs, Etc.,

DE LA

Marque “THISTLE".

sont le choix de la prise et sont préparés et empaquetés au
bord de I’eau quelques instants aprés leur sortie de la mer.

Reconnu comme le meilleur
sur le marché.

] ° ° (3
Il n’en existe pas qui ait un
; A °
En plus, étant préparés dans une manufacture des plus scien- gout plus fm.
tifique et hygiénique, ils sont empaquetés dar.s des boites
perfectionnées sans soudure, qui par cela méme, aide 4 pré-
server leur excellente saveur. &

Son Prix est raisonnable. |

Vos clients apprécieront les aliments marins de la Marque
“Thistle”, et vous aurez le bénéfice de plus de ventes et de

profits. . || T .

i‘!lx?ttr:gdit:tirn::::d de gros les vend—approvisionnez-vous MATT“EWS.LAING LIMITED
ARTHOR P. TIPPET & CO. Rue Mill, - . MONTREAL.

MONTREAL, Agents QUEBEC. ’ '

)

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ “LE PRIX COURANT".
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Lait condensé.
La cse

Marque Eagle, 4

5 doz., chaque 6.00
o | Marque Gold Seal,
i doz., chaque

Marque Challenge,4
doz., chaque

Lait évaporé,

Marque Peerless “Hotel”, 2 doz,
chaque

Marque Peerless “Boite Haute”, 4
doz., chaque

Marque Peerless “Pour Famille”, 4
doz., chaque

Marque Peerless “Petite Boite”, 4
doz., chaque

5.25
4.75

4.25
4.50
3.90
2.00

CANADIAN FAIRBANKS-MORSE
CO., LIMITED.

Montréal.

“Paos” (“Le savon qui
nettoie”.)

Par douzaine de boi-

tes 0.8

Yankee Cleaner.
Boite de 1 gallon $1.00
Boite de 3 gallon 0.60
Boite de 1 pinte 0.32
Boite de 1 chopine 0.20

. Dix pour cent d'escompte sur toute
commande de douze boites assorties.

THE CANADA STARCH CO., Ltd, E.W.GILLETT COMPANY LIMITED

Manufacturiére de marques Edwards-
burg.

3 Toronto, Ont. o

Empois de buanderie. La 1b. AVIS.—1.Lesprixcoté danscette
. liste sont pour marchandiscs aux
Canada Laundry Starch (caisse de poiutsde distribution degrosdars
40 1bs.) 0.06 Ontario et Québec, excepté 1. o)
Canada White Gloss (caisse de 40 ‘éf:,,‘}:'f;,,". e:l;};'ve%er g{‘l‘uggﬁ’:
Elbs.)’ pﬁquetsB?e 1 lb-Bl (cai 0.06% sujets & varier sans avis,
“mpois No 1, Blanc ou Bleu (cais-
- ses de 48 1bs.), boites en carton L""ﬂ;" :l.’.:h““
de 4 Ibs. 0.07 oyal.
Empois No 1, Blanc ou Bleu (cais- Boite 36 paquets &
zes dleb48 Ibs.), boites en carton bc . .. la boite 8115
e 3 lbs. 0.07
Kegs No 1 d’Empois Blanc No 1 Leudlvo ell:lPoudro
(caisse de 100 lbs.) 0.063 o Gillett.
Barils No 1 (200 lbs.) 0.06} . Lacse
Edwardsburg Silver Gloss, paquets 4 doz. & la caisse $3.50
chromo de 1 1b. (30 1bs.) 0.07% 3 caisses . 3.40
Empois Silver Gloss (48 Ibs.) en 5 caisses ou plus 835
canistres de 6 lbs. 0.08 “ "
Empois Silver Gloss en boites 3 Poudre a Pate ‘‘Magic
coulisse de 6 Ibs. 0.08 Ne contient pasd’alur.
Kegs Sl;)lvgr Gloss, gros cristaux La doz.
(100 Ibs. 0z. . .. $0.50
Benson’s Satin (28 1bs.) boites en 23.,; 32 4 icz .. $0_75
carton de 1 1b,, étiquette chromo 4doz.de 6 o0z... 100
Benson’s Enamel (eau froide) 4 doz. de 8 oz... 1.5
(40 1bs.) la caisse 4 doz. de 12 o0z... 1.80
Benson’s Enamel (eau froide) 2doz. de 12 oz. .. 1.8
la caisse (20 1bs.) 4 doz. de 18 oz... 2.2
Casco - Potato Flour (20 1bs.) 2doz. de 16 oz. .. 230
Celluloid. 1 doz. de 24lbs .. 530
Boite contenant 45 boites en car- Y%doz.de 6 lbs.. 9.60
ton, par caisse 2 doz. de 6 oz. a
Empois de cuisine. 1 doz, de 12 oz. }Ia Cse
W. T. Benson & Co.'s Celebrated . 1 doz. de 16 oz. ) $6.10
Prepared Corn (40 lbs.) 0.07% Vendue en canistres . eulement. @
Canada Pure Corn Starch Remise spécinle de 5% accordée sur les
(40 1bs.) 0.06 commandes de 5 caisses et -plus de la

(Boite de 20 lbs., 3c en-plus:) Poudre & Pate **Magic”.

Modéle Fermé du Cabinet de Comptoir.

Vous devriez savoir au juste d'un
coup d’oeil la limite de crédit qu’a
atteint chacun de vos clients.

Introduisez le Systéme de comptabilité Barr dans votre
commerce de crédit, et vous aurez chaque achat de
chacun de vos clients —chargé —“Enregistré” et le
montant totalisé exactement a la minute.

Et de plus, avec chaque achat que fait un client, il recoit sa *‘facture’” mon-
trant le plein montant de son compte—il sait comme vous ce qu'il vous doit
—et c'est pour cette simple raison que le Systéme de Comptabilité Barr rend les

preceptions plus faciles et prouve le vieil anxiome commercial : *‘Les Comptes
Courts Font les plus Anciens Amis.”

Le Systeme de Comptabilité Barr

a prouvé qu'il était 12 meilleur sur le marché en comparant ses r ombreuses
particularités exclusives avec d'autres systémes de comptabilité ; plus com-
mode et plus rapide & manceuvrer ; un succés par lui-méme, ce qui signifie un
plus grand cuccés pour tout marchand ; construit en deux modéles ; le cabinet
reposint su- le plancher et le cabinet de comptoir, enregistrant tout nombre
de comptes. depuis 100 & 1,000. .

Tostallez Je Systémeé Barr et faites que ‘“1914’’ soit votre meillenre année.

Ecrivez auiaourd hui—d dez une dé tration et plus de détails sans que cela
ne vous oblige A rien en aucune maniére:

BARR REGISTERS LIMITED

TRENTON, Ont, -

Grande-Bretagne—Bureau-Chef : Dacre House, No 5 rue Arundel, Strand,
Londres, W. C.—Manufacture : Birmingh

AVIS SPECIAL

Le Systéme de Comptabilité Barr est une inven.
tion Cansdienne bona fide entidrement ‘protégée par
de valides brevets Iln'ya etil n'ya jamais eu de pro-
cldires légales de prises contre ces brevets, quoique
tous les concurrents disent le contraire. Nous f»isons
cette déclaration car nous savons que quelques mar-
chands ont €té trompés et qu'on les a induits & acheter
d’autfes systimes de comptabilité au moyen de ces
“‘on-dit."
(Sigué),

BARR REGISTERS LIMITED.

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ “LE PRIX COURANT".
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LES POUDRES NERVINES DE MATHIEU

1 nni:;:&lf&lt:i:&lj:t efficace contre tous les maux de téte—un remade que chaque marchand peut recommander comme

i no.?:n‘g?un;:;::sl:‘c?u%lceltjtl:l%utd". Nervines de Mathieu, ¢t si vous Ctes sujet au maux de (0te, essayez-les vous.méme

Comme reme le covtre les thumes et les dp
POUDRES NERWNES . ::O:PI::'?'brglxc‘l\i.qu;s. le Siro‘r ::i G‘:}udtu . V;ull‘l’u nﬁ‘envoyer une boite 1égalidre EHRa
! . ile de foie de t est [ de Al #
De MATHIEU fameax et cetie pre, tation g3eur e PewFuntvaniey v ieedeMatbion iudresse
Pouriousles MamdeRieatNemige ] | 1dte vore o R R e s e 1
= et
m e et |LA CIE J. L HIEU
e bl IE J. L MAT [P oo s
iy S Ryt P (Nom de la maison de commerce). ;
3 o Propriétaire. 1
b RUR. vosvvsssnimosessos sosnsssssnssis voina

Sherbrooke, - - P.(Q.

MM L. Chaput,—Fils & Cie., Limitée.
Déporitaires en Gras Montréal, P,

Ville ou YINIAQE oo ohessssvsovsviveissns

PIOVINCE cuacisess: sonosesvonesamase oo ases 2

100% DE PURE CANNE A SUCRE
AVEZ.VOUS ESSAYE LE SAC DUN DOLLAR ?

Non Monsieur!

Rien n’est juste
aussi bon que

“FOREE"

TOASTED
WHEAT
FLAKES

Clest invariablement la
réponse qus I'on regoit lors-

¢ que 'on offre un substitut
de ces délicieux et nutritifs flocons de blé, et cela
aussi Signitie souvent la perte d’un bon client.

DWIGHT'S

B v

“Cow Brand” signifie
pureté de Soda.

Les cuisiniéres soigneuses insistent pour avoir ce soda
fameux dont la qualité est bien prouvée. Etes-vous prét

Assurez vous d’avoir toujours en stock un-bon appro- B o, |3 demande de soda actuelle et pendant I'automne ?

visionnement de “FORCE".

Du bon b'é cuit avec du malt d'orge p?n.d‘ant 120
minutes, puis recuit au four, écrasé et roti a la per-
fection.

VOTRE FOURNISSEUR EN GROS A “*COW BRAND”

CHURCH & DWIGHT

Manufasturiers LIMITED

" MONTREAL

PRODUIT PAR

THE H. 0. COMPANY

HAMILTON, ONT.
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Soda ‘“Magio”  laCse
*kclc No. 1 caisse 60 pqts de
,@ 1lb. . . . . . 2.8
’ 5 caisses. 2.75
so"n» No. b caisse
' 100 pats de 10 oz 2.90
b caisses . 2 80
Bicarbonate de soude supérieur
de *“Cillett"’
bs., par caque . $2.76
0 Tou, Do barit . . . 7.00

Barils de 400 1bs., par
Créme do Tartre de

N. K. FAIRBANK COMPANY

LIMITED

Montréal
Prix du Saindoux
Composé, Marque

BOAR’S HEAD. F.
O. B. Montréal.
Tinettes 60 1b. 0. 113

. Tierces 0.11
Seaux en bois, 20 Ibs. o.11}
Chaudiéres, 20 Ibs, _ 0.11
Caisses, 3 lbs., 20 4 la caisse 0.12
Chaudiéres, 5 lbs,, 12 i la caisse 0.11}

Caisses, 10 Ibs., 6 3 la caisse o.113
GUNN, LANGLOIS & CIE, Limitée,
Montréal

Dardanelles “Turques”, bouts liége

ou argent 12.75
Derby, boite de 600, la boite,
$4.12; le 1000 6.8
Empire Navy Cut 8.20
Fatima 10.25
Guinea Gold 8.20
Gloria 5.95
Gold Crest 6.20
Hassan “Turques” 8.50
Imperial A A 27.00
Imperial A A 1 35.00
Mecca “Egyptiennes” 8.50
Mogul “Egyptiennes” bouts unis 12.25
MMogul “Egyptiennes” bouts en
liége . 12.25

Murad “Turques”, bouts unis

12.25

“Gillett” . New Light “tout tabac” .50

e La doni Prix du Saindoux giobe Turques 8.00

i 1lh. m::-)(“ doz. da%l 10 Composé, Marque o}g (C;c}:l‘:im §j§§

ac 2 ' Pall Mall “Format ordinaire” 19.00

% lb, pqtg. (4 doz. d““; 2 EASIFIRST Pall Mall “Format Royal” 25.00

la caisse) . . . & Tinettes 60 1b. 0.113 Pﬁl_a{ers I‘(Ila‘é)t' C.U:u ot 8.40

. ichmon raig u 11.20

. 2 La Cse Tierces 0.11 gweet gaporal 8.50

-1 88 80 Seaux en bois, 20 Ibs. .2 weet Sixteen 5.95

;gg: gg::. ié }:: ai?:.r }: doz. Chaudiéres, 20 lbs, 2155 Su(t:): R°i‘:t"t°.“t tabt?" +50

Caisses, 3 lbs. Ib. o.12 igarettes importees

3% 1b. canistres rondes, avec cou- Caisses, g Ibs. Ib. g.:z Capstan "dquces et médium” 12.50
vercles fermant & vis (4doz.dans - Caisses, 10 Ibs. Ib. o.12 Capstan, boites de 10 avec porte-

la caisse) . e e e e e e & Pains moulés d’une livre 0.12% cigarettes . 12.50
11b. canistes rond?s, avec couvell" IMPERIAL TOBACCO CO. OF CA- Soussa, importées du Caire, Egyp-

cles fermant & vis (3 doz. dans la o NADA, LIMITED. te, extra fine, No 25 20.00

ycaisse . . . . . . . oeococ D Cigarettes Le 1,000 I['é’}‘]?d“iv?:l" No 30 ;gg‘;

6 Ib. canistres carrdes (4 doz. da.nso 38 g;l:xl;ttx:t boite 350, par boite $2.08$ ggg Three Castles, boites de fer-blanc =

l(l)al?l%snei'tes'er; Bois . . , . 0.3  Calabash ' 11.20 ..50s et boites de cartons 10s  15.50

25 )b, geaux en bois . . . » 0.33¢ Columbia “tout tabac” 11.50 Lhree Castlss. boites de fantaisie 16.00

100 (b, barils . . . « . . 0.81 = Coronet 2 , . 18.50  Tabac A cigarettes La Lb.

360 Ib. barils . . . . . . 0.30% Dardanelles “Turques”, bouts unis 12.50 B.C. No 1, 1/13 $1.10

parateurs & main.

AUX CULTIVATEURS

Nous recevons la créme des sé.

MONTREAL

290 Ave. Papineau

Y
1

The Geo. E. Tuckett & Son Co., Limited.

HAMILTON, ONT.

Anthracite et Bitumineux.

CHARBON

CCOULRRAS
3

Expédié par voie ferrée ou voie d’eau & tous |
endroits de la Province de Québec.

GEORGE HALL COAL CoO.

OF CANADA, LIMITED.
126 rmurm ST-PIERRE, MONTR&AL. I

L

o

—d

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ “LE PRIX COURANT".
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LONGUEUR: 425 PIEDs—HAUTEUR: 1156 PIED ROFONDEUR: 120 PIEDS
CAPACITE : 200.000 BARILS PAR AN.

BRASSERIE FRONTENAC

La Plus Belle — J a Plus Vaste - La Mieux Aménagée du Pays

Jugeant que le temps étaif arrivé de doter lo Canada d'une Crande Brasserie Moderne, outiliée pour produlre une bldre qul égale
les melilieures biéres importées, un groupe d’'hommes d'affaires Canadiens, aprés trois ans d'efforts et d'études, aveo le concours d'experts et

'appul d'un fort capital a construit, aménagé, outillé la Brasserie Monumentale en briques, acleret ciment, qui s'éléve vis-a-vis de la gare du
llllo-!nél LA BRASSERI€ FRONTENAC, =

= a
‘est danscette Brasserie mod&lo: sous la direction d’experts Brasseurs, qu'est produite

LA BIERE FRONTENAC VIégale des mellleures Bldres Importées.
LA BIERE FRONTENAC est en vente partout.

b _—"FRONTENAC BREWERIES LIMITED ————— _’

MONTREAL
BRANCH Extraits Culinaires. La doz

Athlete, 1/13 e EM!.)IRE 1 oz. Plates. Triple concentré 0.84

Sweet Caporal, 1/14 L Tabacs 2 chiquer 2 oz. Plates, Triple concentré  1.57
Tabacs coupés Ly Lo Club barres, 5 4 la barre, 6 morc. 3 2 oz, Carrées, Triple concentré 1.83

Old Chumy 1/11 $0.90 la Ib., boi'tes 5 Ibs. 0.42 4 oz, Carrées. Triple concentré 3.34

Lord Stanley, t/ins 1 et % 1b. (I,é? Moose, 11s 2x3 18 Ibs. cads, 12 1bs. 0.40 8 oz ((::an;sées, TTWI,IC conce:!téré 3’;2

Meerschaum, 1/11 s 14 cads. : 16 oz. Carrées. Triple concentré. ’

Athlete mix. Tins ¥ et % Ib. ig; Snéw Shoe, barres, 6 % morc. 3 0.45 2 0% I[{on(;ies. QQt.nr:tessences l.gg

Old Id, 1/12 . b. : 23 ondes, Quintessences 2.1

Seal g‘? Nor{h Carolina, 1/12 0.98 Stlaagls 1/3 morc. & la Ib. %5 butts  0.39  “¢ gz. }\20ndes. Quintessences 3.75

Duke’s Mix. “Cut Plug”, 1 lb. 0.92  Biack Watch, 6s 4 0.45 g ., Rondes Quintessences 6.67

Old Virginia, pqts % et 1 1b. 0.75  Bobs, s et 108 0.39 o7 Carrées. Quintessences. Bou-

Duke’s Mixture “granulé” Currency, 10s 0.39 chons émeri 75
1/11 bags, 5 Ibs. carton 0.94  Ppay Roll, 7%s 0-59 g8 oz. Carrées. Quintessences. Bou-

Bull Durham Empire Navy Chewing, barres, 14 chons émeri 50
1/10 bags, 5 lbs. carton, }a }g 1.25 oz., boites 7 1bs. L OI',S: 2 6. Anc:or. :«:
1/16 bags, 5 lbs. carton, la Ib.  1.25 alettes a Lb. 4 oz. Anchor. .7

Old Virgignia,quts 1/16 0.70 Tabacs 3 fumerlen pd 8 1bs 0.50 R oz. Anchor. * -00

Snap, pqts 1/7 et 1/14 0.58 Rosebud, 3x3, 7s ¥4 cads, it 6 oz, Avichor: 00

Calabash Mixture, tins % et 1 1b. 1.20 Pedro, barres,. 16 oz., 5 morc.

I Golden Star “Double Force”
Calabash Mixture, tins % 1.25 1b.. boites de 6 Ibs. 0.58 2 oz Golden Star “Dou
1

OANMOAN=O VN ==
n

.. Golden Star “Douhle Force”

Calabash Mixture, tins 14 .40 Empire, 6s et 12s g:j‘; ;z g: c?»m:: So:: “Double Force” 2.25
Capstan Navy Cut “importé”, tins ?osebud. o 0.50 16 oz Golden sts;rh‘;Double Force” ;:

%%, Medium et Fort 1.50 lvy, 7s . 2 oz. Plates. Soluble. !
Cag;stane ll\tr{‘ix:ture, “importé”, tins Shamrock, 6s 045 4 oz Plates. Soluble. 25

% medium . 1.50 Tabacs hachés R oz Plates. Soluhle, 25
Pride of Virginia, “importé”, tins West, sac, 8s 0.59 16 a2 Plates. Soluble. 25

g Great

1/10 1.50  Regal, cube cut, en boites de 98 °'7§ 1 oz. T.ondon. 50
Old English Curve Cut “importé”, ] Taxi, crimp cut, boites 108 0.7 2 e Lc;n;lm‘\. ] oo :(7);

i I. ' Fxtraits a livre de . 3.
Tl:;(nesd(;/“‘?ﬂ}g.ol'té", tins l/lO 1b. 1.27 HENRI JONAS & CIE' F:t::;f: an gallon de . $6.00 3 24:00
Lucky Strike “importé”, tins 1/10 1.50 Montréal. Mémes prix ponr extraits de tous fruits.
Rose Leaf “importé”, a chiquer, . oase

pAts 1 oz. " 1 I?lc: Pates Alimentaires. La l:s Mou;:rde 1:"rzmc‘;lise.A - a grs "

T i “importés” a Lb. o ” o. Ponv Mustard. 2 doz, 3 la ¢ ;

i abac? : c.:hlquer P 22 Macaron gﬁrt'fgﬂd" 0.08 Small Mustard. 2 doz, 3 la cse 7.80
Piper Hiedsieck 1.22 yermicelle “Bertr ! : 5
Tab d La Lb. Spaghetti “Bertrand” 0.08 Medinm Mustard. 2 doz. 3 1a cse 10.

c abacs en poucre b o : ;\'l)pﬁabets “Bertrand” O-Og T.arge Mustard. 2 doz. 4 1a cn;e xz.gg
openhagen, en boites 1/12 Ib. o illes “Bertrand” 0.08 Tymbhlers Mustard. 2 doz. A 1a cse 10.
Eg;:eﬁl;o? de Landry g'gg IC\:))&lllllxilles “Bertrand” g'gg Muggs Mustard, 2 doz. 3 1a cse 713.20

Rose No 1 de Houde - 0.34 Petites Pates, etc. .

Nugget Tumblers, 2 doz. 3 1a ¢s  13.20
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Athenian Tumblers, 2 doz. 3 1a cse 13.20
Gold Band Tumblers, 2 d, 3 la cse 13.80
No 64 Jars Mustard, 1 doz. 4 la cse 18.00
No 65 Jars Mustard, 1 doz. 4 1a cse 21.00
No 66 Jars Mustard, 1 doz. 3 la cse 24,00

No 67 Jars Mustard, 2 doz. 4 la cse 13.20

No 68 }ars Mustard, 1 doz. 3 la cse 15.00
No 69 Jars Mustard, 1 doz. 2 la cse 24.00
Molasses Jugs Must., 1 d. 4 1a cse 21.00

Lard pesant, Brown Brand, désos-

sé, tout gras, brl. 20/35 27.00
Lard clair, pesant, brl. 20/3s.
Picked Rolls, brl. 27.50

Lard 4 féves, (petits morceaux,
mais gras), brl.

24.00
Heavy, clear fat backs, 40/50 27.50
Heavy, clear fat backs, 60/70 27.00

Caisses, 5 lbs., tins, 60 lbs., en

caisses rouges 0.13
Caisses, 3 lbs., tins, 60 lbs., en
caisse 0.13

Saindoux en carré d’'une livre, 60
Ibs., en caisse

Viandes fumées.
Jambons: Premiére qualité. .

Jarrcs 1 ga‘ Mustard' 1d 3 1a cse 36_00 Saindoux ComPOSé Rafﬁné, choix. (E;f(t)ls.a ’Eoroﬁs’zgslés4o Ibs. 00'1176
Jarres 1 gal. Mustard, # d. 4 la cse 54.00 Marque “Anchor”. Moy'ens, 154 19 Ibs. o.18
Vernis 2 chaussures. La doz. Tierces, 375 Ibs. Ib. o.10% Petits, 10 4 13 Ibs. 019
doz. 2 la cai Boites 50 lbs. net (doublure par- Jambons désossés, roulés, gros
S i chemin) 0.108 16 a 25 Ibs. 0.19
Marques Froment. 0.75  [inettes, 50 Ibs. net (Tinette imi- ' Jambons désossés, roulés, petits 0.2
Marque Jonas, 0.75 tée) 0.10} 0 a 12 Ibs.
Vernis Militaire & I'épreuve de I'eau. 2.00  Scaux de bois, 20 Ibs., net $2.15 o.108 Bacon, Spécial Rose Brand 0.22
Seaux de fer-blanc, 20 Ibs. $2.05 o.104 Bacon Anchor Brand, i déjeuner,
MATTHEWS-LAING, LIMITED, Caisses 10 lbs. tins, 60 lbs. en cais- sans os, choisi 0.19
Montréal, Canada. ses, bleu ' 0.11 Bacon Brown Brand, 4 déieunclj,.
Caisses 5 lbs. tins, 60 lbs. en cais- marque anglaise, sans os, choisi 0.1;
ses, bleu o.113} Bacon Windsor, dos pelé 0.22
Caisses 3 Ibs. tins, 60 Ibs., en cais- Bacon Windsor, sans os ;%4
ses o.11} Jambons de Laing, choisis, Pique-
Briques de saindoux, 6o Ibs,en que-Nique”, 10 3 14 Ibs. 0.15
caisse o.12 Petit bacon roulé, épicé, désossé,
. 8 4 12 Ibs. 0.154
Saindoux Marque “Anchor” (garanti Bacon choisi, Wiltshire, coté, 50
pur). -~ Ibs. 0.20
. Cottage Rolls 0.19
’glqrccs, 375 lbs. 0.14 Saucisses fumées.
Lard en Baril Marque “Anchor” %’ﬁec?;ﬁf“; Ibs., net (doublure par- 0.14; Bologna (Bondon de Boeuf) 0.09
Lard pesant, Canada Short Cut, Tinetteg, 50 lbs., net (tinette imi- Bologna (Enveloppe cirée) 0.08}
Mess brl. 35/45 29.00 tée) 0.143 Brunswick (Beef Middles) 0.08
Lard pesant, Canada Short Cut, Seawx”de bois, 20 lbs., net (dou- Frankfurts .11
Mess 15 brl. 15.00 blure parchemin) $200 o0.143 FLolish 9.9
Lard pesant, Canada Short Cut, Seaux en fer-blanc, 20 1bs. Garlic - 0:09
brl. 45/55 28.50 “hiut $280 o0.14 Empress (Poulet, jambon et lan-
Lard pesant, Canada Short Cut, - Caisses, 10 Ibs., tins, 60 lbs., en Saucisses fraiches.
14 brl. 14.25  caisses rouges o.141  Saucisses de porc (tripes de porc) 0.09}

LE SAVON FAIRY

Quand nous vous disons que vous pouvez compter surle SAVON
FAIRY comme étant un vendeur actif et constant, siir de satisfaire

vos clients, c'est que nous savons positivement que le morceau de -

savon ovale, flottant, blamc et doux est le MEILLEUR
vendre a cing cents et que VOS CLIENTS le savent.

DEMEURE ? ** gignifie * LE MEILLEUR SAVON
ACHETER?® dans I’esprit de toutes les femmes.

The N. K. Fairbank C;ﬁl”panyhl..imited.

MONTREAL.

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ “LE PRIX COURANT™,

qui se puisse
b

Nous avons annoncé le SAVON FAIRY d’une l:;;l?r.o si inten-
sive que la devise ''AVEZ-VOUS UNE PEVITE FEE DANS VOTRE

QUE_;IE PUISSE

m e
Ne manquez pas de faire un bon étalage de SAVON'FAIR'/—Iil se
vend a vue. *

“Avez-vous ume_petite Fée dans votre demeure:?”

e e y————— v

L )

savivaam

e e r—
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Les Clients disent

“Cest

lorsqu’ils voient a I’étalage ou si
vous leur montrez une jarre de
confiture ou de gelée E. D. S.

Les clients connaissent la marque
populaire parce qu'ils I'ont vue
annoncée. Ainsi il est facile de
faire la premiére vente des pro-
duits de fruits E. D. S.

Les délices que procurent la
qualité et la pureté des fruits les

raménent en acheter d'autres.

Approvisionnez votre stock au-
jourd’hui.

Faites seulement par

E. D. SMITH & SON

LIMITED
WINONA, ONTARIO
AGENTS:
NEWTON A. HILL, Toronto.
W. H. DUNN, Montréal
MASON & HICKEY, Winnlpeg.
R.B. COLWELL, Halifax, N. E.
J.CIBBS, Hamllton.
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DEPUIS UN SIECLE OU PLUS

}7/ ’/
: ,-_._\\uy.__./’,.‘/,/ %

- St-Vincent a expédié le gros de 1'approvisionpement du

monde en fait d’Arrowroot, paice que la $t-Vincent
Arrowroot est la meilleure.

Comme article courant de ménage il s'est fait une place
dans nombre de domiciles ; ses qualités salutaires et nu-
tritives en font un aliment sain et bienfaisant pour les
jeunes gens, les gens igés et les invalides.

La grande variété de mets délicieux qu'on peut confec-
tionner avec cet aliment e+ li?ue le ‘*pourquoi’’ de sa
popularité. 11 se digére trgs acilement.

Faites bien savoir a4 votre clientéle que vous avez la
St-Vincent Arrowroot et vos ventes seront considé-
rables. Pour renseignements et échantillons écrivez a
J. Elliot Sprott, Séerétaire.

ST. VINCENT ARROWROOT GROWERS
'AND EXPORTERS' ASSOCIATION

KINGSTOWN Antilles
- Anglaises
] [—————————— N\

EN ECRIVANT'AUX ANNONCEURS, CITEZ “LE PRIX COURANT".
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MOONEYS |

PERFECTION

CRE},,\‘, e §00°°

17" MOINEY BISCUIT » C2NDY C:
STRATFORD  CANADA

e

LE§——

BISCUITS

Qul Edifient un Commerce.

Tout épicier actif et intelligent de-
vrait maintenant faire un effort
spécial pour pousser la ven-
te des biscuits

Soda a la
Creme Perfection
de Mooney

' 1 & une occasion de le faire en cette
.grande saison des réceptions et
;' des “Thés”. Il n'y a rien de plus
agréable an gofit, de plus croustil-
lant et de plus délectable en fait de
biscuits. Tous les gourmets le savent

iThe Mooney Biscuit
\ AND CANDY C0,, LINITED

Manufaotures a

Montréal, Stratford, Winnipeg,
‘ Vancouver.

Succursales & Hamilton, Ottawa, Syd-
ney, C. B., Halifax, N, E., Fort Will-

\iamy, Calgary, Vancouver, C. B., St-
. Jean, T. N.

La Farine Préparée deBrodie

Vous Conserve Vos Clients.

d nfiance, elle est préférée &
Fonlomm dl:::“: If:o autres farines.

UN BON VENDEUR.

Brodie & Harvie, Limited.

14 et 16 Rue Bleury,
Té1, Main 436. MONTREAL,

Ne demandez pas plus & votre publi-
cité qu'elle ne peut vous donner. Son
action est limitée de méme que son ren-
dement.

* Moyens, No 3, % kilo, 100 s,

Saucisses de porc (tripes de mou-
ton) 0.10
Petites saucisses de porc (pur
porc)
Saucisses Cambridge (paquets de

1 1b. 0.103}
Saucisses de fermier

0.16

0.10
Chair 3 saucisses (seaux de 20

1bs.) 0.08}
Boudin blanc 0.07
Boudin noir o o8

AGENCES
LAPORTE, MARTIN, LIMITEE,

Légumes importés

“LE SOLEIL”
Asperges C/S
Pointes de Téte seul., 14 flac. 40 s. 22.00

Pointes de Téte seul,, ¥4 kilo, 100s. 27.50
Pointes de Téte seul,, 1 kilo, 50 s. 27.00
En Branches Géantes, bocal, 16 s, 10.00
En Branches Géantes, 14 kilo, 100s. 27.00
En Branches Géantes, 1 kilo, 50 s. 25.00
En Branches Grosses, ¥; kilo, 100s. 24.50
En Branches Grosses, 1 kilo, 50r. 23.50
En Branches Extra, 1 kilo, 50 s. 22.00
Coupées sur Extra, ¥4 kilo, 100 s. 22.00
Coupées sur Extra, 1 kilo, 50 s. 21.00
Er Branches Fines, ¥4 kilo, 100 s. 22.00
En Branches Fines, 1 kilo, 50 s,

21.00
Flageolets

Extra Fins, 1 kilo, 40 s. 9.50

Extra Fins, ¥ kilo, 100 s. 13.50

Moyens, ¥ kilo, 100 s. 11.00
Haricots

Verts Extra Fins, 14 flac,, 40 s. 9.00

Verts Extra Fins, 14 kilo, 100 s. 13.00

Verts Fins, 14 kilo, 100 s. 11.50

Verts Fins, 1 kilo, 50 s. 11.00

Verts Moyens, ¥ kilo, 100 s. 7.50

Verts Coupés, ¥ kilo, 100 s. 7.50
Divers

Carottes tournées, % kilo, 100 s, 10.50

Carottes tournées, 1 kilo, 50 s, 10.00

Choux de Bruxelles, 14 kilo, 100 s, 9.50
Choux de Bruxelles, 1 kilo, 50 S,

0.00
Cotes de Céleri, 14 kilo, 100 s. 8.00
C(}tes de Céleri, 1 kilo, 50 s. 7.50
Céleri (pieds), ¥ kilo, 100 s. i9.00

Epinards en Purée> 14 flac., 40 s. 8.00
Epl_nards en Purée, 14 kilo, 100 s. 10.00
Epinards en Purée, 1 kilo, 50 s.

s en 9.50
Fonds d'Artichauts, ¥ kilo, 100 s. 33.00
Salsifis, 14 kilo, 100 s, 11.50
Macédoines
Extra clioix, No 1, % flac,, 40 s. 8.50
Extra choix, No 1, ¥ kilo, 100 s, 12.00
Extra choix, No 1, 1 kilo, 50 s. 11.50
Sans marque, No 2, 14 kilo, 100 s. 9.00
" Petits Pois
Sur Extra Fins, 1 flac,, 46 s. ! 10.00
Sur Extra Fins, % kilo, 100 s. 15.50
Extra Fins, 1 kilo, 100 s, 15.00
Extra Fins, 1 kilo, 50 s. 14.50
Trés Fins, 14 kilo, 100 s. 13.50
Fins, 14 kilo, 100 s. 11.50
Mi-Fins, ¥ kilo, 100 s. 11.00
Moyens, No 1, ¥ kilo, 100 s, 10.00
Moyens, No 2, ¥ kilo, 100 s. 9.50

9.00

Les Epiciers détaillants

qui désirent plaire & leurs

clients devraient étre certains |

de pouvoir leur fournir les véri-
tables

Baker’s
Cocoa

and

Chocolate

avec la marque de com
merce sur les paquets,

Ce sont des marchandises

premier ordre, les meilleures
du monde au point de vue de la
pureté et du gofit.

Manufacturées uniquement par

WALTER BAKER & CO.,

Limited.

Montréal, Can. Dorchester, Mass
ETABLIE EN 1780.

.Istemd"
%:‘do-llnk

|

LACAILLE, CENDREAU & CIE

Buccesseurs de CHS, LACAILLRE & CIR.
EPICIERS EN GROS
Importateurs de Mélasses, 8i-

rops, Fruits 8ecs, Thé, Vine,
iqueurs, Sucres, Etc., Btc.

8pécialité de Vins de Messe de Sicile
et de Tarragone,

829 Rue St-Paul et 14 Rue St-Disi
MONTREAL
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IMPORTANT,,

DBS EBEPICIERS
Pour tous les

Besoins de la Cuisine

Tablettes de X 1b.
Fabriqué par

JOHN P. MOTT & (o,

HALIFAX, N. E. _
J.A.TAYLOR, Agen , Montréal
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l Petits Pois Frs, Petit

15

|
. Fins, ¥; kilo, 100 s. 9.50 | i
Viandes en conserve Moyens, % kilo, 100 . »» 'Lavage splendide
d CL ARK Soupes ! Mais cela ne donne pas une idée
c Cerfeuil, % kil -+ assez haute de ce que le savon
, _ . . erfeuil, ¥4 kilo, 100 s. 9.00 .. )
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. Ep_icivers s _Quand vos clients demandent

de la “Lessive” ils entendent la Lessive de

; Gillett et toute tentative de leur substituer une

marque *‘tout aussi bonne” peut vous causer
la perte d’un bon client. **La Lessive de GCillett
dévore la crasse’. Elle la consume absolu-
ment! Elle ne ‘*Secoue pas’, ni ne la
““Chasse’’, ni ne la met“En fuite’’; ni rlendece
que font certains de ses soi-disant rivaux **tout
aussi bons’’. La Lessive de Cillettest la Lessi-
ve d'Origine et la Meilleure du Canada.
Refusez les substituts. lis ne donnent jamais
satisfaction.

LA LESSIVE DE GILLETT CONSUME LA CRASSE
EW.GILLETT COMPANY LIMITED

WIN?(IPEG TORONTO, ON'T. MONTREAL

CF™  FNNAN HADDIES

MARQUE “BRUNSWICK”

Seuls les poissons les plus choisis et frais péchés dans la fameuse
Baie Passamaquoddy sont employés et empaquetés dans les aliments
marins de marque “Brunswick.”

La haute qualité de nos articles nous a donné un grand commerce,
qui, par des méthodes d’affaires consciencieuses, croit constamment.
Lorsque vous tenez les Marques de Connors Bros., vous vendez des
articles qui se vendent tres bien. :

Notre usine marche dans les conditions les plus idéales et nos

articles sont parfaits pour les consommateurs.

CONNORS BROS., LTD., Blacks’ Harbour, N.B.

LEONARD BROS., Montréal. — C. H. B. HILLCOAT, Sydnoy. — A. W. HUBAND, Ottawa. — JAS. HAYWOOD,
Toronto. — CHAS. DUNCAN, Winnlpeg. — GRANT OXLEY & Co., Halifax. N.E.— C. DE CARTERET, Kingston. —
BUCHANAN & AHERN, Québeo. — J. L. LOVITT, Yarmouth. -
TON & YOCKNEY, Edmonton, Alta. :

AGENTS:

. EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ “LE PRIX COURANT".
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-SHALLCROSS, MoCAULAY, Calgary, JOHNS-
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LA COOPERATION

La Chambre des Communes vient de recommencer scs
travaux pour l'année 1914. Depuis la cloture de la session
de I'année précédente, 'opinion publique au sujet des ques-
tions économiques au Canada s’est un peu modifiée. L'aug-
mentation dans le cout de la vie a contribué plus que toute
autre chose 4 émouvoir le sentiment populaire. Plus que ja-
mais les journaux de toutes les couleurs se sont occupés des
questions économiques; tous se sont accordés a constater le
fait, et tous se sont également trouvés en face de la méme
difficulté lorsqu'il s’est agi d’offrir un remeéde qui pourrait amé-
liorer la situation. Le question est méme entrée dans le domai-
ne politique et figure maintenant comme l'un des principaux
articles des deux partis politiques. Cependant, l'inévitable
s'est produit, et I'un et l'autre partis différent sur les moyens
a prendre pour trouver une solution pratique a cctte épineuse
question. Le gouvernement a méme nommé une Commis-
sion chargée de faire une étude spéciale et de faire rapport.
Malheureusement, les membres de cette Commission ayant
¢té choisis parmi les employés civils qui se trouvent entiére-
" ment sous la direction et le controle du gouvernement, il n'y
a pas de doute que leur rapport sera fait de maniére a ren-
contrer plutét les vues du gouvernement, que suivant le mé-
rite de la question.

En examinant la question, nous ne serions pas surpris

si le rapport de cette Commission recommandait entre au- -

tres remédes celui de promouvoir les intéréts des sociétés

coopératives, car les membres de cette Commission n'ayant,

que peu d’expérience dans la distribution de la marchandisc.
¢t connaissant peu ce qu'il en coute pour rendre ce service
au public, ne manqueront pas probablement de faire suppor-
ter aux distributeurs, au moins en partie: les marchands de
gros et les marchands de détail, la responsabilité de I'aug-
mentation du prix de la vie. Les journaux.quotidiens ont
déja rapporté que le Premier Ministre du Canada avait ex-
primé I'opinion que I'un des moyens de réduire le coit de la
vie était de permettre aux sociétés coopératives de s'organi-
ser A peu de frais, et sans étre requis de remplir les forma-
lités exigées par la Loi des Compagnies & fonds social.
Nous avons déja dit et nous répétons que le but et 'objet
réel des sociétés Coopératives est de faire des profits pour
ses actionnaires de la méme maniére que les compagnies in-
corporées. Il est évident cependant que les sociétés coopé-
ratives s‘ilprésentent A I'attention du public comme étant des
associations philantropiques dont le but est d’aider.les pau-
vres, et qu’une certaine partle du public, non avisée a ce sujet

les prennent au sérieux, mais les faits restent les mémes, et
les marchands de gros et les marchands de détail qui peuvent
facilement voir la dffiérence entre I'une ct 'autre de ces orga-
nisations devraient se mettre a I'oeuvre sans délai, afin d’é-
clairer I'opinion publique a ce sujet et d'empécher le Parle-
ment d'accorder des priviléges spéciaux a ces sociétés coopé-
ratives.

Les marchands ont certes ¢n outre du devoir de servir
le public économiquement et honnétement, celui de former
I'opinion publique au sujet de toute question économique, de
maniére a ce qu'une partic de celui-ci ne soit pas a la merci
de promoteurs intéressés qui ont la faculté de discourir d'une
maniére et d'agir autrement, car il faut toujours se rappeler
qu'en général, les politiciens sont plutot disposés a faire de
la législation plutot désavantageuse ct populaire, qu'avanta-
geuse et impopulaire.

QU’EST-CE QUE LE PROFIT NET?

Le sait-on, en général?

Aprés tout, le dernier mot du succés dans le commerce
en détail, c’est bien le profit net.

Ce n'cs’ pas tant le volume d’affaires qu'un homme peut
réunir, ni la superficie de territoire qu'il peut desservir, Peu
importe qu'il vende au comptant ou 3 crédit, peu importe
aussi la liniite de son crédit personnel. La grande question
est de sav ir combien il lui reste d’argenten caisse i la fin
de I'année, aprés que toutes les dépenses ont été payées.

Voil3 ce que c’est que le profit dont la réalisation assure
le succés, mais dont le manque signifie la banqueroute,

Prenons ici deux hypothéses. Elles sont fréquentes et
on les rencuntre dans toutes les parties de notre vaste pays.
Dans l'une, on voit le marchand détaillant qui inscrit des
prix plutét raides sur tout ce qu'il a en magasin et semble
indifférent 3 ce qu'il vende ou pas. Dans l'autre, c’est tout
le contraire. Son nom est trés répandu tout comme sa répu-
tation de “commercant a bon marché”. Mais le premier mar-
chand sait ce qu'il lui en coiute pour faire ses affaires et,
en plus de ses déperises d’administration, il se réserve un
profit raisonnabla qui lui permet de vivre. Le second mar-
chand réglo ses prix sur ceux de quelques-uns de ses con-
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currents et, le plus souvent, sur ce que ses clients lui disent
~ payer chez ces concurrents,

Ne sachant pas établir son prix coiitant, et encore moins
le profit, il base sa demande sur ce que les autres exigent ou
sont supposés exiger pour un méme article. Non pas qu'il
demande aussi cher que les autres, car ce n’est pas 1 le trait
qui distingue le “marchand i bon marché”, Il base son prix
de vente sur ce que les autres demandent, et alors méme il
vend a un prix inférieur. ‘Et cela, parce qu'il est cordiale-
ment liche commergant, qu'il a peur de travailler 3 gagner
sa vie et un peu plus pour pouvoir faire face a l'imprévu.

Quatre-vingt-dix-neuf fois sur cent, le premier marchand
est un homme qui réussit, Son chiffre d’affaires ne dépasse
pas peut-étre celui de tous ses confréres de la localité, et il
rit dans sa barbe ou 3 la face de ses supposés clients lors-
qu'ils viennent lui dire qu'un autre vend le méme article
que le sien § cinq ou dix cents meilleur marché.

C'est le profit qu'il cherche, Certes, il est désireux de
faire la vente, car s'il ne fait pas d’affaires 11 ne fera pas de
.profit, Mais il sait par expérience acquise qu'il arrivera a
faire un certain chiffre d’affaires moyen méme s'il laisse
partir Pierre ou Jacques sans leur avoir vendu. Il sait qu'il
doit faire un profit et il le fera ou sa marchandise restera
plutot sur les rayons,

L'autre marchand, celui qui établit ses prix d'aprés ceux
des concurrents ou d’aprés ce que ses clients luj disent, et
qui le plus souvent fait une nouvelle réduction pour ne pas
manquer une vente, selui-la se leurre quand il croit réaliser
un profit. Et ngéme lorsque I'année est terminée et qu’il n'a
pas de balance en caisse pour établir ce qu'il a fait, il fait
des efforts pour se convaincre que si les fonds manquent ce
n'est pas dii a ses prix calculés sans marge de profit, mais a
quelque autre facteur qu'il ne peut pas comprendre.

“Pourquoi ne vendrait-il pas i meilleur marché qu'un
autre?” se demande-t-il, Il ne paye pas un loyer aussi élevé;
il ne se paye pas de salaire; il n’emploie qu'un ou deux com-
mis i petit salaire et partout ailleurs il s’efforce de réduire
les dépenses, Et il se persuade qu'il peut faire autant de vrai
profit que l'autre qui vend i prix élevés, tout simplement
parce qu'il a moins de dépenses que le véritable marchand
son concurrent,

Tout le monde a vu le petit roquet s’attaquer au gros
Sant-Bernard. Et tout le monde sait que le gros chien ne
s'occupe nullement du petit, si ce n’est qu'il le reniffle avec
dédain,

Cest un peu de cette fagon que le marchand “i profit”
traite son confrére “ a réduction”. Il sait qu'il obtient sa part
d’affaires-si les parts sont mesurées selon le capital mis en

action, et il sait que lorsqu’il a fait une vente il a aussi fait
" un profit. . Ainsi, pourquoi s'inquiéterait-il des taquineries de
linsignifiant petit caniche qui cherche i l'ennuyer? Il a
étudié la science qui détermine le prix de revient et le pro-
fit, peut-étre en lisant les revues commerciales, et il est sir
de son affaire,

De fait, c’est sa conviction de réaliser un peu de profit
sur chaque vente qu'il inscrit qui fait de lui un réel marchand
et aui le fait de plus en plus grand. En retour, c’est I'absen-

ce du.profit net qui fait le marchand petit et le rapetisse
toujours davantage.

Qu'est-ce que le profit net? Il nous semble entendre
certains lecteurs répondre: “Quelle stupide question!” Mais
nous osons affirmer que tous les marchands dans le com-
marce ne savent pas ce que c'est. Nous en avons rencontré
qui ne le savajent pas et, cependant, ils passaient pour com-
pétents en affaires, Tout récemment encore, nous avons eu
une chande discussion avec un détaillant faisant pour plus

Ve

de $70,000 d’affaires .par année et qui ne savait pas ce qu'é-
tait exactement son profit net, Cela pourra paraitre absurd:
a quelques-uns, mais ce n'en est pas moins vrai.

Le marchand en question venait de nous dire qu'en 1912

‘son chiffre d'affaires s'était élevé 3 $72,000 et que ses pro-

fits dépassaient $10,000, Nous avions au préalable discuté les
prix et nous savions déja que s'il-avait établi tous ses prix
sur la méme base que les quelques-uns mentionnés en par-
ticulier, non seulement il n’avait pu réaliser $10,000,
pas méme la moitié ‘de cette somme,

“Quel salaire vous payez-vous et quel est votre loyer
annuel?” lui demandames-nous, car ces questions sont abso-
lument fondamentales aux dépenses d’administration.

Le grand détaillant nous regarda avec surprise. Il ne
se payait pas de salaire; il s’en rapportait 3 son profit net.
Lorsqu'il avait besoin d'argent pour vivre, pour voyager,
pour s'amuser ou autrement, il tirait son chéque et tout finis-
sait 1a. Quant 3 payer loyer, ce n’était pas la peine d’y pen-
ser, Quoi? il était propriétaire de 'immeuble occupé par lui,
de sorte qu'il n’avait pas de loyer 3 payer!

N’empéche que la controverse n’avait pas duré une de-
mi-heure que le gros détaillant admettait que son compte 2
la banque n’était pas de $3,000 supérieur a ce qu'il était I'an-
née précédente; que plus de $7,000 étaient portés au compte
des dépenses privées, de voyages, de vacances, de répara-
tions i I'immeuble, Au surplus, c’est presque honteux i dire,
il posséde une grande ferme qui lui vient de son pére et qui
lui fournit une quantité de choses, et les revenus de cette
ferme sont ou plut6t étaient portés 3 son compte personnel
et considérés comme “profit net” provenant du magasin.

Avions-nous raison de dire qu'il en est qui ne savent pas
ce que c’est que le profit net? Et il en est des centaines d’au-
tres qui y vont aussi aveuglément que notre marchand y al
lait. Remarquez que nous disons “y allait”, parce qu'il a de:
puis changé d'idée au sujet du profit net, de son salaire et du
loyer de I'immeuble qu'il posséde et occupe.

mais

LA MOUTARDE

Nous venons de recevoir du Département du Revenu le
Bulletin No 271 contenant le rapport de I'analyste en chef
sur 167 échantillons de moutarde achetés dans les différen
tes parties du Canada,

En parcourant ce rapport, en ce qui concerne la pro

vince de Québec particuliérement, nous constatons que la
qualité de la moutarde vendue semble étre meilleure dans
les districts de Québec et de Trois-Riviéres que celle ven-
due dans les districts des Cantons de I'Est, de Montréal ct
de Valleyfield. En effet, dans le district de Québec, la pro-
portion d’empois contenue dans la moutarde varie de 10.09
pour cent i 20,02 pour cent, et la proportion dans le district
de Trois-Riviéres varie de 6.2 3 45.1, tandis que dans les
districts des Cantons de I'Est, cette proportion s’éléve jus-
aqu’i 52.5 pour cent, dans le district de Montréal 3 49.9 ct
dans le district de Valleyfield 3 57.4.
' D’aprés la définition adoptée par le Département ac
I'’Agriculture des Etats-Unis, l'on voit que toute moutarde
vendue aux Etats-Unis contenant plus de 2.5 pour cent
d'empois est considérée comme étant falsifiée,

Nous croyons devoir donner ces détails aux marchands
afin qu'ils puissent s’assurer, lorsqu’ils achétent cette mar-
chandise, qu'ils ont droit d'avoir non seulement la quantité.
mais aussi la qualité.
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LA LOI DES LICENCES DE LA PROVINCE DE
QUEBEC,

—

Le projet de loi amendant la Loi des Licences de la pro-
ince de Québec a- été définitivement adopté par la Législa-
ure dans le cours de la semaine derniére. Pour que ce rap-
ort devienne-loi il ne lui reste plus maintenant qu'a franchir
a derniére étape, celle du Conseil Législatif, et il est peu
robable qu'il y subisse quelques changements.

Pour I'information de nos lecteurs, nous allons donner
ujourd'hui les amendements affectant les magasins de li-
jueurs en détail, et nous donnecrons la semaine prochaine
cux affectant les hoteliers et les restaurateurs.

L'article 968 des Statuts Refondus 1000 cst amendé en
emplagant le premier alinéa par le suivant:

"968. Dans les limites de la cité dec Montréal, telles
ju'elles existeront le premier mai 1915, le nombre des licen-
es de magasins de liqueurs en détail, en vigucur a la date,
era graduellement diminué, de maniére qu-au premier mai
019, il ne reste en vigueur dans les dites limites pas plus de
rois cent cinquante licences de magasins de liqueurs en dé-
ail, et aucune augmentation de ce nombre ne sera faite par
a suite, sauf cependant, d’aprés les conditions décrétées au
naragraphe 3 de I'article 943, concernant les licences d’hotels
ct de restaurants, y compris les conditions exigeant le main-
tien des licences dans le territoire appartenant antéricure-
ment a la municipalité annexée.”

l.a valeur de cet amendement est que le nombre des
licences de magasins de liqueurs en détail sera diminué gra-
ducllement dans le cours général des choses, de maniére a cc
qu'au premier mai 1919, il n'y ait plus que trois cent cinquante
licences de magasins de détail. Le nombre actuel de ces
licences est de cing cent quarante-huit. Il va donc falloir
fairc disparaitre cent quatre-vingt-dix-huit licences. Il va
sans dire que le-moyen employé pour arriver i ce résultat
sera d’exercer plus de surveillance, d’étre beaucoup plus sé-
vére envers ceux qui commettront quelques infractions, et
tout licencié devrait, A partir d’aujourd’hui, prendre la ferme
résolution de se conformer strictement a la Loi des Licences,
¢t de ne jamais en dévier, méme dans les cas ou il s’agit d'o-
bliger un ami ou un parent, car la deuxiéme offense com-
porte I'annulation de la licence.

L'amendement suivant-a trait au prix des licences pour
les marchands de gros. “A partir du premier mai 1914, le
prix de ces licences sera, dans la cité de Montréal, de mille
dollars; dans la cité de Québec, sept cents dollars, et dans
toutes les autres parties de la province, cinq cents dollars.”

Un article nouveau est adopté aprés larticle 1012 des
Stituts Refondus, portant le No 1012-a, et se lit comme suit:

“1012-a. Sujet aux pénalités décrétées par V'article 1000.
nulle personne, soit en son propre nom, ou comme agent ou
employé d'une autre personne, ne doit, dans les limites de
tout comté, cité, ville, canton, village ou autre municipalité
dans lesquels un réglement prohibitif est en vigueur, ou dans
lesquels aucune licence n’est en vigueur pour la vente de
liqueurs enivrantes, prendre des commandes pour la vente
de liqueurs enivrantes quelconques, méme si ces commandes
sont sujettes a la ratification de I'employeur, de l'agent ou
des employés; et, dans ces comté, cité, ville, canton, village.
“u autre municipalité, toute livraison de liqueurs enivrantes.
{:lite sur condition de paiement ou accompagnée de paiement
!z‘xit 4, ou de recu donné par le voiturier, agent de message-
res ou autre personne faisant livraison, du prix, en tout ou
en partie, de la vente des liqueurs ainsi délivrées, constitue.
Pour les fins de la présente Section, une vente de ces liqueurs
4 I'endroit de cette livraison aussi bien par l'expéditeur que
Par la personne faisant cette livraison, et est une violation

des' dispositions de la présente section, punissable en vertu
des dispositions de l'article 1009.

“1o12-b. Aucune liqueur enivrante ne doit étre expédiée
dans unc ‘municipalité dans laquelle un réglement prohibitif
cst en vigueur, ou dont le conseil refuse de confirmer des
certificats de licences pour la vente de liqueurs enivrantes, d
moins que chaque colis contenant cette liqueur ne soit claire-
ment ct visiblement adressé a l'acheteur bona-fide. Le fait
que ce colis est ainsi adressé ne constitue pas, cependant, un
cmpéchement a la saisie de cette liqueur, si elle a été autre-
ment expédiée ou vendue en contravention avec l'unc des
dispositions de la.présente section.”

Cet article est un article nouveau qui mérite d’étre étudié
avee beaucoup de soin: il cst possible qu'il préte a certains
malentendus. Cependant, il y a certains points qui paraissent
clairs. D’abord, il est défendu dé¢ prendre des commandes
dans les municipalités dans lesquelles existe un réglement
prohibitif. Quant 3 la livraison des liqueurs dans ces muni-
cipalités, pourvu-que Ya commande ait été reque, au magasin,
par téléphone ou autrcment, et qu'il n'y ait pas de conditions
de paiement sur -livraison, il ne semble pas non plus y avoir
de doute que I'épicier licencié n'ait le droit de recevoir ct
livrer ces commandes.

Quant au point des commandes regues au magasin, de-
vant étre livrées par la voiture de I'épicier licencié, et dont le
paicment des liqueurs doit étre fait sur livraison, il nous
semble que la chose peut étre interprétée de deux maniéres:
c’est-a-dire que la livraison pourrait étre faite légalement
par la voiture de I'épicier méme, tandis qu'il ne pourrait pas
employer les voitures des compagnies faisant généralement
la livraison de marchandises.

L'article 1019 tel qu'amendé se lira 4 I'avenir comme

suit:

“1019. 11 est défendu de vendre ou de délivrer gratuite-
ment des liqueurs enivrantes 4 une personne agée de moins
de dix-huit ans.. Toute contravention a cette disposition en-

traine condamnation aux pénalités édictées par I'article 107.2.”

Nous ne saurions attirer trop fortement l'attention des
épiciers licenciés sur la valeur de cette article, et tous les
¢piciers licenciés devraient adopter immédiatement comme
régle absolue de ne jamais livrer de liqueurs enivrantes, de
biére ou autre chose & des personnes agées de moins de dix-
huit ans. Il leur est permis, cependant, de recevoir les com-
mandes transmises par des personnes agées de moins de dix-
huit ans, pourvu que la livraison soit faite 4 domicile par
I’épicier licencié.

11 est ensuite ajouté l'article suivant portant le No 1019-a
qui s’explique de lui-méme:

“1019-a. S'il est prouvé qu'une personnc, possédant unc
Ticence pour la vente de liqueurs enivrantes, a vendu ou dé-
livré une liqueur quelconque de ce genre 4 une personne de
I'age de majorité, sachant que cette liqueur est achetée par
cette personne pour une personne agée de moins de dix-huit

___ans, et doit étre bue par cette derniére, le vendeur de cette
liqueur encourt les pénalités imposées par l'article 1072, et
'acheteur, celles qui sont imposées par I'article 1009; et si
la connaissance coupable n’est pas prouvée contre le vendeur,
ce défaut de preuve n’empéche pas 'imposition de la pénalité
contre l'acheteur seulement.”

.

L'article 1029 est amendé en ajoutant aprés le premier
alinéa ce qui sujt: '

“Et aucun épicier ou marchand de victuailles ne doit
vendre ou garder pour les vendre, dans le batiment ou ses
articles d’épicerie ou produits alimentaires sont gardés, des
liqueurs enivrantes, sous peine de la méme confiscation, en
sus des dites pénalités, 4 moins que cet épicier ou marchand
de produits alimentaires ne soit, le premier jour de mai 1915,
porteur d’une licence de magasin de liqueurs et 4 moins que

.
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cette licence ne soit ci-aprés renouvelée en faveur de la méme
personne, ou 4 moins qu'il n’y ait aucune communication in-
térieure entre cette partie des lieux ou de leurs dépendances,
dans laquelle se vendent des liqueurs enivrantes et la partie
des dits lieux ou dépendances dans laquelle se fait le com-
merce d’épicerie ou de produits alimentaires.”

La valeur de cet amendement est d’obliger ceux qui de-
viendront acquéreurs d’une licence aprés le premier mai 1915
a tenir leur commerce de liqueurs séparé de celui des épice-
ries. Quant aux porteurs actuels de licences pour la vente
des liqueurs enivrantes dans les magasins de détail, ils ne
sont pas obligés de séparer leur commerce, et ils ont aussi
le droit de transporter leur licence d’un établissement a un
autre dans les différentes parties de la ville.

L’article 1055 est amendé en changeant les heures d’ou-
verture et de fermeture: la vente des liqueurs sera permise de
7.30 heures du matin jusqu'a 11 heures le soir dans les villes
de Montréal et de Québec et a3 10 heures dans les autres
villes, & I'exception du samedi ol la vente des liqueurs devra
cesser a 7 heures le soir. Cependant, les épiceries licenciées
peuvent étre ouvertes avant et aprés les heures pour la vente
d’épiceric seulement. Les épiciers peuvent également tenir
leur magasin ouvert le Vendredi Saint, le jour de la Confé-
dération et la Féte du Travail, pourvu toutefois qu'il n'y soit
pas vendu de liqueurs enivrantes.

L'article 1056 est remplacé par le suivant:

“1056. Tous ces magasins de liqueurs et établissements
d’embouteilleurs licenciés doivent étre fermés de la fagon in-
diquée dans I'article 1055; mais chaque tel magasin de li-
queurs dans lequel de I'épicerie ou autres articles, en sus des
liqueurs enivrantes, sont vendus. peut étre tenu ouvert, ex-
cepté durant la journée du Dimanche, de Noél et du Premier
de I'An, pour la vente de l'épicerie et autres articles, mais
il n'est pas permis d'y vendre ou d’en expédier des liquecurs
enivrantcs;" B.—En y ajoutant, i la fin de l'article, les mots:

“sujet, toutefois, aux dispositions de l'article 5885.”

A moins que le paragraphe B. de cet article ne soit re-
tranché, les épiciers licenciés seront tenus 3 Montréal, de
fermer leurs portes 4 sept heures les mercredi et jeudi soirs
de chaque semaine en vertu du réglement de fermeture de
Bonne Heure.

L'article 1065 est amendé et se lira a l'avenir comme
suit: .

“1065. Pendant la durée d’'une licence pour la vente des
liqueurs enivrantes, un commerce d'épicerie, provisions, su-
creries ou fruits ne doit étre fait dans I'intérét et pour le
bénéfice direct ou indirect de la personne mante d’une licence
dans les lieux ol s’exercent cette licence, sauf que le présent
article"ne s’applique 4 aucun épicier ou marchand de pro-
duits alimentaires possédant une licence de magasin de li-
queurs le premier jour de mai 1915, laquelle licence peut étre
par la suite renouvelée en faveur de la méme personne, mais
pourvu que cette exception ne s’applique pas dans le cas de
tout transfert de la licence ou du commerce, soit par contrat,
succession ou par l'effet de la loi.”

L’article 1070 est remplacé par le suivant:

“1070. Toute personne, munie ou non d’une licence pour
la vente des liqueurs enivrantes, qui vend ces liqueurs en les
Igpresentant comme non enivrantes, ou qui vend ou expose
en veifte des liqueurs enivrantes en bouteilles ou autres vases
ou récipients de toute description, étiquettés ou marqués
comme contenant des liqueurs non enivrantes, ou comme
contenant des articles de commerce autres que des liqueurs
enivrant-s. est passible des pénalités prescrites aux articles
1009 ou 1072, suivant le cas, et si le contrevenant est un ma-
nufacturier de la liqueur, la pénalité est double. Les consta-
bles de la police du Revenu ou tous autres officiers 3 I'emploi
du gouvernement peuvent saisir ces liqueurs enivrantes sans

—
'

mandat. Les liqueurs ainsi saisies doivent étre mises sous |;
surveillance et en la possession du Percepteur du Reveny ¢
la Province pour le District, en attendant le jugement de |
cour a leur égard, et le jugement imposant la pénalité doit
ordonner la confiscation des dites liqueurs et récipients qi
doivent étre vendus, tel que décrété par l'article 1030."

Cet article s’explique de lui-méme.

Un article nouveau est inséré aprés l'article 1103 sous le
No 1103-a, et se lit comme suit: .

“1103-a. Toute personne qui annonce en vente des Ii
queurs cnivrantes au moyen d’annonces illustrées, sugges
tives et de nature i induire le public & croire que 'usage des
liqueurs cnivrantes augmente les forces intellectuelles oy
physiques, est passible d'une amende de trente piastres o
des frais pour la premiére offense, et a défaut de paicmen,
d’'un emprisonnement pendant une période n'excédant pas m
mois; pour une deuxiéme offense, clle est passible d'une
amende de cent piastres et des frais, et, & défaut dc paie
ment, d’'un emprisonnement de deux mois, et pour unc troi
siéme offense ou toute offense subséquente, d’une amende de
deux cent piastres et des frais et, 4 défaut de paicment, d'un
emprisonnement de trois mois.”

- L'article 1150 est amendé en y ajoutant les alinéas
suivants:

“Dans les cités de Québec et de Montréal, toute con-
damnation prononcée en vertu de la présente section doi.
de plus, dans les quinze jours qui suivent la date du juge
ment, étre portée a4 la connaissance du greffier de la Com-
mission des Licences de Québec ou de la Commission des
Licences de Montréal, selon le cas, par le greffier de la Cour
ou du magistrat devant laquelle ou lequel Paction a été prisc.
sous peine d'une amende de vingt piastres.

Dans le cas out le porteur d’une licence a été condamné
deux fois pendant I'année des licences alors en Cour pour
contravention a la présente section, les commissaires des Ii
cences peuvent, immédiatement, suspendre ou annuler s
licence, aprés lui en avoir donné avis.”

“1150-a. Dans toute poursuite intentée en vertu de I
présente section, le jugement rendu ne doit s'appliquer 4 av-
cune offense commise avant la date 3 laquelle il est rendu, s
ce n'est quant aux offenses alléguées i la plainte.”

Le but de cet amendement est de porter i la connai-
sance de la Commission chargée de renouveler les licences
toute infraction commise par les licenciés, les commissaire:
ayant en méme temps le droit d’annuler en aucun temp:
toute licence pour la deuxiéme offense.

Ce sont 1a les amendements affectant les intéréts des
épiciers licenciés. Encore une fois, nous recommandons i
chacun de bien se rendre compte de la valeur de ces amende-
ments, et nous ne saurions trop insister auprés de chacun des
épiciers de suivre la loi des licences a la lettre.

Chacun des intéressés doit se convaincre que la réduc
tion du nombre des licences se fera d’abord parmi ceux qui
ne se conforment pas strictement 4 la loi. Tous vont étre
surveillés de prés, et nous ne serions pas surpris que, dans
certains cas, la licence soit annulée 3 la premiére offense.

UNE REFORME QUI S'IMPOSE

Il'y a un crédit qui détruit le commerce, et c’est celui
que le détaillant, le marchand est obligé de consentir a ses
clients: crédit qui n’a pratiquement pas de terme; crédit qui
s'impose dans tous les genres de commerce,

Le commergant a toutes les peines du monde 3 obtenir
soixante ou quatre-vingt-dix jours. Le plus souvent, méme
pour ces paiements qui équivalent aujourd’hui au comptant,
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n lui refuse 'escompte. Il vit dans la crainte constante de
e pouvoir faire face a ses échéances, car il sait que ses four-
isseurs ne I'épargneront pas, s'il n'est pas en mesure.

Et encore, comment vend-il la marchandise qu'il a ache-
tée 4 des conditions si dures? Pour les neuf dixidmes a cré-
dit et il devra attendre trois mois, six mois, un an peut-étre
quon le paie, Plus sa clientéle est grande, plus il est obligé
de patienter, En fait, le petit et le moyen commergant sem-
blent n'exister que pour permettie 3 quantité de gens de vi-
vre sans se priver de rien, tout en payant le plus tard possi-
ble, On sait qu'une infinité de gens, qui poéent au chic, trou-
vent trés élégant de ne régler leurs comptes qu'au mois de
janvier. Et c’est le petit commergant qui supporte les frais
de ces habitudes injustes et nuisibles,

Il est 3 remarquer que les mémes gens qui abusent ainsi
de lui fréquentent les grands magasins aux jours de ces pré-
tendues ventes de “soldes”, 3 “prix réduits”, et y versent
comptant des sommes qui faciliteraient grandement les af-
faires et la vie 3 leurs fournisseurs moins importants. On se
demande s'il existe un reméde i cette situation dont les ef-
fets désastreux sont plus sensibles aujourd’hui que jamais.

Nous n'en connaissons pas d’autre d’ordre général
public que I'éducation de l'acheteur. Mais les résultats
peuvent étre ¢qu’instables et fort longs a venir.

Cependant, il est au pouvoir de chaque commergant de

limiter et de régulariser son crédit. Pourquoi, en cffet, tou-
tes choses- égales, le petit commergant ne fixerait-il pas un
terme 3 son crédit, tout en se montrant aussi large que pos-
sible? L'important, pour la bonne marche d'une maison
d'affaires et pour sa solidité, c’est que ses opérations soient
claires, réguliéres, 3 échéances aussi invariables que faire se
peut. Tl est bien incontestable que le détaillant pourrait ne
pas dépasser quatre-vingt-dix jours, surtout si les membres
des associations prenaient cette réforme a cocur et s'effor-
caient, avec ensemble, de I’établir.
On reconnait que si le paiement au comptant n’est pas
de régle générale, c’est parce que la division, la rivalité ja-
louse et I'égoisme ont, jusqu'a ce jour, empéché I'entente
parmi les intéressés, A plus forte raison, serait-il possible,
sans ces obstacles, d'imposer une limite au crédit qui tue.

et
ne

LES ARTICLES A CINQ ET DIX CENTS DANS LE
COMMERCE DE DETAIL

La personne qui observe soigneusement les conditions
actuelles du commerce ne peut manquer de remarquer les
changements apportés aux différentes méthodes de commer-
cer, et d’étre frappée du déplacement des sources ou le pu-
blic va puiser ses articles de nécessité, Le marchand détail-
lant qui veut maintenir sa situation prospére doit s'ingénier
hien au contraire, a les étudier minutieusement, & en cher-
cher les causes et en tirer les conclusions qu'il convient. La
perspicacité et l'observation sont d’ailleurs deux qualités
qui ne doivent pas faire défaut i celui qui désire demeurer
dans le mouvement, rester au goiit du jour et voir son chiffre
d'affaires augmenter chaque année,

Il est indéniable que depuis quelques années les détail-
lants ont fait un grand pas en avant; si 'on jette un regard
¢n arriére, on est surpris du chemin parcouru dans tous les
sens, tant au point de vue de la disposition attractive des
vitrines qu’i celui du service i Pintérieur du magasin, et
aux méthodes de tenue générale et de comptabilité.
Cette constatation, néanmoins, n'est pas faite pour
courager un état de paresse qui pourrait tenter le détail-
lant parvenu i un certain degré de réussite, ce n’est pas une

’

en-

raison pour lui de se reposer sur ses lauriers et de repous-
ser tout effort tendant 3 une amélioration; ce doit étre au
contraire un stimulant 3 plus d’application, i plus de dé-
pense d’énergie et d'initiative, car plus on approche de la
perfection, plus I'amélioratiot sensible devient difficile &
trouver et 3 mettre en pratique.

Il nous est arrivé maintes fois d'observer dans les rues
les plus fréquentées, le samedi soir, et ‘de-remarquer que
malgré la foule compacte qui se pressait sur les trottoirs,
peu de personnes pénétraient dans les magadns pour faire
des emplettes, Certaines boutiques, néanmoins, regorgeaient
de monde, sans que ce va-et-vient se ralentisse une minute,
et Lous n'étonnerons personne en disant que les dites bou-
tiques étaient des magasins de vente d'articles a cing et a
dix cents, '

Il doit y avoir & coup sir unc poussée invisible qui di-
rige irrésistiblement les clients vers les portes de ces éta-
blissements continuellement assaillis par une foule de visi-
teurs, et le détaillant qui a 3 coeur la prospérité de son
commerce ne saurait contempler indifféremment la  vogue
des maisons d'articles 3 cinq ou dix cents, sans en chercher
le pourquoi, sans en analyser les raisons et prendre la ré-
solution d’adopter leurs méthodes ou les systémes similai-
res susceptibles de donner des résultats semblables,

Un détaillant nous disait récemment qu'il ne pouvait
sc charger de la vente de tels articles parce que leurs prix
d’achats étaient respectivement de quarante 3 cinquante
cents la douzaine pour ceux i vendre cinq cents piéce, ct
quatre-vingt-dix cents a une piastre la douzaine pour
ceux a détailler dix cents piéce. Les marchands qui refu-
sent de prendre en stock ces articles n’ont vraiment qu'une
courte vue de la question, certains consentent volontiers i
tenir ces produits, mais en augmentant le prix de vente,
c’est 13 un non-sens fatal pour la réputation de leur maison.
11 ¢st bien évident que c'est déprécier son magasin que
d'offiir & sa clientéle 3 des prix plus élevés, des articles que
le public sait payer moins cher dans un autre magasin,

Dans cette question, il y a une considération trés im-
portante qui ne doit pas étre oubliée, c’est que la vente de
menus articles de l'ordre ci-dessus envisagé fournit au dé-
taillant l'occasion de ventes plus dispendieuses. Il arrive
souvent que le consommateur en entrant dans un magasin,

n'a pour but que I'achat d'un article insignifiant et que la
vue d'un autre plus coiiteux lui suggére l'idée d'en fairc
I'acquisition, Si donc vous ne tenez pas le premier de ces

articles qui a été le motif de la visite du client, vous n’avez
nulle chance de lui vendre le second auquel il n’aurait ja-
mais songé de sa propre impulsion. :

Une des caractéristiques principales des magasins 2
cing cents et 3 dix cents est le mode d'étalage de toute la
marchandise et c’est peut-étre i ce procédé qu'on doit attri-
buer leur vogue.

Il est peu probable qu'un détaillant puisse en général
agir de méme fagon, I'espace dont il dispose ordinairement
ne le lui permet pas, et cette exiguité entraine souvent I'ou-
bli d'articles qui ne paraissent jamais i la vue du visiteur.

A notre avis, le magasin de détail devrait avoir I'aspect
d'une salle {’échantillons ol figurerajent quelques spécimens
de tous les articles en stock et diszsés de telle sorte qu'ils
puissent étre examinés facilement et que leur étiquetage
comportant les prix soit lisible distinctement pour tous. Il
conviendrait aussi de munir chaque article nouveau ou peu
familier a1 public d’une notice explicative qui puisse en fai-
re connaitre l'usage, ' ’

Nous avons visité des magasins o presque tout le
stock en raagasin était renfermé dans des boites dont seule
une minuscule étiquette indiquait le contenu,
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Dans la plupart des magasins, la majeure partie du
stock, bien . qu’étant étalagée-dans les vitrines- ou sur les
comptoirs, ne I'est pas d'une fagon suffisamment attractive
pour forcer l'attention du consommateur,  Pour ce qui eyt
des articles qui ne sont pas: de vente courante, la chose a re-
lativement peu d'importance; mais, en ce qui concerne les
articles de demande  journaliére, ce manque d’attrait peut
causer au :jétaillant les-plus graves dommages et il nous
semble que de tels articles devraient étre placés - dans' les
vitrines non seulement bien-en vue, mais aussi- facilement
accessibles pour que-le client puisse en faire 'examen sur
la simple expression-de son désir.

I1 est indiscutable que, dans beaucoup de cas, plus on
dispose d¢ place dans son magasin, plus on fait d’affaires.
Encore faut-il savoir en tirer parti et mettre i profit cet
avantage, Nous avons été surpris parfois. d'apprendre que
des magasins d'une apparence modeste possédaient trois ou
quatre. salles immenses destinées aux marchandises. Ricn
dans ces -iagasins ne venait indiquer l'existence de ces mar-
chandises, les propriétaires de ces maisons se fiant i la con-
naissance nque le public devait avoir de leur stock et au be-
soin impérieux du consommateur.

Si le d:taillant se contente d'attendre que les gens aient
besoin de’ wuelque chose pour effectuer des ventes, il ne
verra jampais croitre son commerce, il doit faire une sollici-
tation pressante au public par tous les moyens d’étalage
dont il dispose, de fagon ‘3 attirer 3 son magasin des visi-
teurs qui auront été intéressés par ce qu'ils auront vu en
vitrine et qui aura- donné naissance en eux i un violent désir
d'acheter,

Jetez un regard sur les procédés employés par les deux
autres rouyges du commerce, le marchand de gros et [Iin-
dustriel, vous constatez qu’ils.ne se contentent pas d'atten-
dre les affaires, mais. vant:3 leur rencontre par [Iintermé-
diaire et l'aide de leurs représentants,

De méme, un détaillant doit aller vers le client par I'in-
termédiaire de son étalage, et ce dernier est le plus efficace
procédé qui soit pour atteindre le consommateur, car. il met
dans son ecsprit non seulement le nom du magasin, mais
aussi la forme et I'aspect des articles qui y sont exposés.

Le détaillant a certes fait beaucoup jusqu'ici.pour aug-
menter son efficacité, mais il ne doit pas renoncer i tout
effort ou se contenter de suivre nonchalamment I'exemple
des autres; il doit ouvrir la_marche et, loin de se montrer
satisfait dc sa condition présente, il doit porter ses regards
sans cessg vers du. niieux et-les résultats.acquis journelle-
ment I'en-ourageront ct le guideront vers un perfectionne-
nient continu et productif.

Engagez vos clients 3 faire l'essai des artxcles nouveaux
que vous.avez -en -magasin, S'ils attendent que leurs voisins
les aient c.mployes auparavant et rectproquement vous ris-
quez fort (e ne Jamals en vendre.

COMPAGNIES INCQRPOREES

Des lettres  patentes:ont été émises par 1e Lieutenant-
Gouverneur de la Province de. Québec, incorporant:
~-YThe St. Johns Machinery and Tools. Company, Li-
mited”, pour fabriquer des outils . de forgerons et cultiva-
teurs. Capital-actions, $45,000, 2 St-Jean;: Québec.,

“National Sporting Club Limited”, pour tenir et ex-
ploiter- un club athlétique et de sports. Capital-actions,
$20,000, 3 Montréal.

“Henryville Canning  Limited”, pour manufacturer et
commercer: des légumes,; sucreries- et .fruits en..conserve. Ca-
pital-actions. $49,000, 3. Henryville, comté de St-Jean, Qué.

. moins passables, mais chez certains 'absence de

te; c’est alors que la maturation de la créme s’est effcctuce

—

LES DEFAUTS DES BEURRES:

Le beur-e préparé avec du lait sain et dans les congi
tions que ‘comporte une bonne fabrication se présentc ¢
masse compacte, ferme mais onctueuse, d’une teinte jaun,
plus ou moins foncée et homogéne; il dégage un arome I¢
ger et posséde une saveur qui-rappelle quelque peu la ngi
sette. Bien des beurres cependant ne réunissent pas ccs di
verses qualités soit parce que:la matiére qui a servi a les
préparer n’était pas: irréprochable, soit en raison d'un man-
que de soin dans la fabrication, soit encore parce que nulle
précaution n’a été prise pour assurer au produit fabriqué
quelque durée de conservation, Beaucoup n’en restent pas
qualités
fait place 3 des défauts qui peuvent devenir suffisamment
accentués. pour les rendre inutilisables,

Parfois le beurre est trop “mou”. Cela se produit sur-
tout en été. Un barattage fait 3 une température trop élevée
en est souvent la cause, Le battage brutal et prolongé de la
créme peut aussi en étre responsable. Dans quelques cas,
c’est 3 l'alimentation qu'il faut en faire remonter I'origine;
ainsi le tourteau de colza, la farine de riz ou de mais ten-
dent 3 rendre le beurre un peu mou. Quelquefois, le beurre
est non seulement mou, mais huileux et de saveur aigrelet-

dans de mauvaises conditions, Quand ces- défauts dans l'as-
pect du beurre apparaissent, il faut s’efforcer d’améliorer la
fabrication en donnant tous ses soins au travail d’acidifica-
tion de la créme, recourir méme i l'emploi de ferments s
lectionnés, bien-surveiller la température 3 laquelle on fail
le barattage et veiller 3 ce qu'elle ne puisse s'élever nette-
ment pendant le travail. Le malaxage doit aussi étre opére
i température convenable,

I1 arrive encore que le beurre prenne un aspect “grais-
seux” et que, par sa pate et sa couleur, il rappelle le sain-
doux, Une alimentation défectueuse au point de vue des
constituants de la ration peut en étre la cause;. mais, plus
souvent, c’est i l'introduction de-bactéries nuisibles dans I¢
produit, par suite d'un manque de propreté dans la fabrice
tion, qu'il faut attribuer ce défaut.

Un . assez grand nombre de beurres se présentent ™
chetés, marbrés”, surtout lorsqu'ils ont été salés. Cela pcut
provenir de I'emploi sans précaution d'un colorant solide.
mais plus généralement ce manque d’homogénéité dans la
coloration est attribuable 3 un délaitage insuffisant et a un
m:.::que de soin dans le salage. Le beurre ayant été incom
pl{lement purgé du lait de beurre, la caséine contenue dan
ce dernier se précipite au contact du sel en produisant des
taches blanchatres, dont la localisation est due au manque
d’uniformité dans la répartition de l'agent de conservation
Il faut donc veiller 3 éliminer aussi complétement que pos-
sible le babeurre, et pour cela il convient d’en’ commencer la
séparation dans la barattc méme dés que la matiére grasse
de la créme barattée s'est prise en grains ayant la grosscur
d'une petite lentille; puis il faut prendre soin de saler trés
uniformément: :

D’autres fois, le beurre a un aspect “granuleux”; il se
montre constitué d'une multitude de petits grains mal sou-
dés et durs, d’oun I'absence d’onctuosité, Ce défaut est asscg
ordinairement provoqué par un lavage précipité des grains
de beurre dans la baratte avec de I'eau trop froide, Il cst
hien difficile alors d’y remédier en prolongeant le travail
des malaxeurs - courants mais on peut l'atténuer dans unc
certaine mesure i l'aide des lisseuses d’action comprimante
trés énergique, Parfons le beurre-est rendu trop dur-par une
alimentation riche en tourteaux de palme, coco, lin, en farr-
ne de graine de lin,.
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Ces diverses modifications dans la texture du beurre ne
sont pas, en somme, des défauts trés graves. Si elles nuisent
quelque peu 3 la valeur du produit, elles n'entravent nulle-
ment son utilisation. Il n'en est pas de méme des défauts
que nous allons maintenant envisager. Ceux-ci déprécient
toujours les beurres trés notablement et méme, lorsqu'ils
sont fort accentués; ils peuvent les rendre inutilisables.  Ils
comprennent les goiits et odeurs anormaux ou désagréables
que les beurres possédent parfois.

" De tels accidents peuvent dériver d'unc alimentation
mal comprise des bétes laitiéres ou de l'introduction d'ali-
ments avariés dans les rations. C'est ainsi que toutes les
plantes qui renferment des huiles essentielles 3 odeur acven-
tuée doivetit étre éliminées des rations: la germandrée, l'ail,
le poireau, par exemple. Les plantes cruciféres peuvent y
figurer, mais i doses modérées; il vaut micux toutefois s'abs-
tenir de faire emploi de certaines d'entre elles, comme le
navet, Les tourteaux, d'utilisation si intéressante, en raison
de leur haute valeur alimentaire, sont dangereux s'ils ne se¢
présentent pas en parfait état de conservation, Les produits
d'ensilage, méme réussis, se montrent plutot nuisibles a la
qualité des beurres s'ils sont donnés en fortes quantités; ils
le sont toujours, méme 3 doses faibles, si pendant la con-
servation en silo ils ont contracté des odeurs fortes et désa-
gréables, Trop souvent, le goit défectucux du beurre pro-
vient d'un manque de propreté dans la récolte ct le traval
du lait, ou encore d’'une mauvaise disposition des locaux dc
la Leurreric. Si les vaches sont traites sans avoir été nct-
toyées, si les allées et venues sont fréquentes dans la vache-
rie pendant la traite, des particules de matiéres organiques
diverses et, notamment des fragments excrémentiels vien-
nent en contact avec le lait. Il n'en faut pas plus pour que
le liquide et le beurre qui en dérivent contractent une “odcur
d'étable”, de vacherie, désagréable. Le fait peut se produire
encore si la beurrerie a été installée dans le voisinage immé-
diat de la vacherie..Les odeurs, les poussiéres qui  s'échap-
pent de cette derniére_ont tot fait de nuire a l'arome natu-
rel du beurre. D'une fagon générale, d'ailleurs, la beurreric
ne saurait étre trop éloignée de tous les locaux de la ferme
d'oi se dégagent des odeurs. C'est ainsi qu'elle ne doit pas
étr: voisine de la porcherie. Il faut bien se garder aussi de
laisser séjourner ou d’entasser du fumier dans son voisinage.

Le matériel utilisé dans le travail du lait devient 'facilc-

“ment une source d'odeurs diverses s'il n'est pas .mamtvﬂu
tres propre, La raison en est, le plus souvent, qu'il 5'_"“5"‘
mence d'une foule de microbes qui, contaminant ensuite le
lait, peuvent provoquer des modifications QC ses divers
constituants et notamment de la matiére grasse, au ’cours
desquelles des produits sapides et odorants, désagréables,
apparaissent, C’est ainsi que le beurre péut contracter un
“gout amer”, ) , .

D’autres causes peuvent d'ailleurs déterminer I'appari-
tion de I'amertume; ainsi une alimentation dans laquelle
figurent des fourrages avariés ou des plantes comme les l}:-
pins; des affections inflammatoires de la mamelle. Parfois,
le lait de certaines vaches devient arher vers la fin fie la la_c-
tation et le goit'du beurre s'en ressert. Quelquefois le gout
amer est attribuable i des réactions chimiques determinces
par le contact du lait ou de la créme avec des scaux ’ou' ré-
cipients métalliques, en fer étamé, mal entretenus, cranllﬁs.
Aux places oi le fer est mis a nu il peut se former, par suite
de la combinaison de. ce métal avec l'acide lactique am s€
produit dans le lait ou la créme, du lactate ae fer qui leur
communique, ainsi qu’au beurre en dérivant.. une aRveut
amére et astringeante. On voit par 13 que s'il est toujours
nécessaire de veiller 3 la propreté des ustens:le§ servant au
travail, il est non moins important de maintcmr. en parfait
état I'étamage de tous ceux qui-sont en métal.

Parfois !e beurre posséde un gout de “moisi”. On en
trouve l'origine dans des champignons microscopiques qui
peuvent se développer i sa surface lorsque les soins de con-
servation font défaut, 1l arrive, trés rarement d’ailleurs, que
le beurre présente un “gout de betterave”, Une moisissure
peut encore en étre responsable,

Dans qulques cas, le beurre a un “‘gout de bois” plus ou
moins accentué, Cela peut provenir de I'emploi, dans la fa-
brication d’appareils en bois insuffisamment affranchis, mais
plus généralement des tonnelets souvent utilisés & I'expédis
tion des beurres. Ces tonnelets sont habituellement en ché-
ne ou hétre, parfois en sapin, Il est néecessaire de les affran-
chir avant utilisation; par exemple, i l'aide d'une lessive de
potasse & 5° Beaumé, dans laquelle on les fait baigner pen-
dant vingt-quatre heures, puis on les laisse en “contact pen-
dant plusieurs heures avec une solution d’alun i 5° dont on
les remplit. On vide, fait sécher ct rince finalement a I'cau
froide.

Les difauts des beurres—Suite,

Le défaut le plus fréquent des beurres, c'est le *‘goit
de rance” que nombre d'entre eux contractent peu de jours
apris la fabrication. Le rancissement est attribuable d'une
part 3 une décomposition des éléments constitutifs du beur-
re (glycérides) au cours de laquelle des acides sont mis en
liberté et notamment l'acide butyrique malodorant, décom-
position facilitée par l'air ¢t la lumiére, ct d’'autre part a
I'action de microorganismes apportés le plus souvent par
l'air. Pour retarder le plus possible le rancissement, il est
nécessaire d'entourer de grands soins la fabrication, de faire
le délaitage avec de I'eau bien pure (qu'il pourrait étre avan-
tageux d'additionner d'un peu d'acide lactique) de mettre le

‘beurre en mottes aussi volumineuses et aussi ramassées que

possible ct de le conserver & l'abri de l'air et de la lumiére
dans un cndroit frais, Le séjour dans une chambre froide oit
la température est maintenue 3 25 ou 26 a2u-dessus de zéro,
se montre favorable, mais il ne peut donner de hons résul-
tats que dans le cas de beurres bien fabriqués,

On a des exemples de beurres qui aprés quelques se-
maines de séjour dans une glaciére présentaient un “gout
de poisson” fort désagréable, Bien entendu le froid n'en
était pas la cause, mais il s'était montré impuissant i préve-
nir le développement des microorganismes nuisibles dont
les beurres s'étaient ensemencés au cours dé leur fabrication.

Le procédé le plus généralement suivi pour retarder
I'altération du beurre c’est, comme on sait, le salage. Celui-ci
doit étre fait trés uniformément sous peine de provoquer la
formation de marbrures, comme il a été dit plus haut, dans
la pate du beurre. La quantité de sel 3 employer est fort
importante, Elle doit dépendre dans une certaine mesure de
la teneur du beurre en eau et varier dans le méme sens; Une
insuffisance de sel est nuisible, mais un excés est également
dészvantageux. Si le sel, dans une proportion voisine de
25%, est en général fort utile 3 la conservation parce qu'il
porte son action surtout sur les moisissures dont le réle
dans le rancissement est certain, il peut n'en plus étre de
‘méme lorsque sa proportion s'éléve par trop, car alors, il
tend i paralyser les ferments lactiques que renferme le beur-
re ¢t par lesquels la matiére grasse est protégée dans quel-
que mesure contre les microorganismes, agents d'altérations
diverses.

NOUVELLES CHARTES

La “Gazette du Canada” publie les nouvelles chartes ac-
cordées sous le‘sceau du secrétaire d’Etat du Canada, Voici
celles qui ont trait aux nouvelles compagnies ayant leur
principale place d'affaires dans la province de Québec:
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“Villeneuve. Limitée”, pour .faire le commerce de ' bois
de construction en général, Capital-actions, $90,
réal,

“H. C. Red Label Chemical Co., Ltd.”, pour faire le
commerce et fabriquer toutes sortes de drogues et produits
chimiques, Capital-actions, $250,000, 3 Montréal.

“Canadian North West Development Company, Li-
mited”, pour faire les—affaires d’entrepreneurs de travaux
publics et privés en général, Capital-actions, $200,000, a
Montréal,

“California Perfume Co, of Canada, lelted" pour fai-
re le commerce général et fabriquer toutes sortes de par-
fums et articlés similairés, Capital-actions, $10,000, 3 Mont-
réai,

“Viger-Foster Valve Company, Limited”, pour faire les

affaires d'ingénieus-mécaniciens en général. Capital-actions,’

$250,000, 3 Montréal,

“Canadian Halley’s Motors, Limited”, pour faire le
commerce général de tous véhicules automobiles et les cho-
ses s'y rattachant, Capital-actions, $10,000, 3 Montréal.

L’EXPOSITION D’AUTOMOBILES

L'ouverture officielle de la huitiéme exposition annuel-
le d’automobiles a eu lieu samedi soir dernier dans les sal-
les de l'arsenal de la rue Craig.

Le public a Montréal s’est toujours montré trés sym-
pathnquc aux expositions commerciales qui ont été organi-
sées depuls quelques années, mais en cette derniére occa-
sion il semble y avoir pris un.intérét tout particulier, si I'on
prend en considération le grand nombre de personnes qui
ont déja visité cette exposition. Cette industrie mérite cer-
tes d'étre encouragée, car elle est susceptible d’aider 3 la
solution du probléme du transport, soit des passagers, soit
de la marchandise. Au point de vue du commerce, I'automo-
bile a déja rendu de grands services et nombreuses sont
aujourd’hui les maisons de commerce qui en font usage
pour la livraison de la marchandise, méme pendant la sai-
son d’hiver. L'on peut voir immédiatement le champ d’opé-
ration ouvert i cette industrie et plus que jamais les manu-
facturiers d’automobiles se sont rendus compte de ce fait, et
cherchent par tous les moyens possibles & démontrer aux
hommes d'affaires, I'’économie qu'il y aurait pour eux a gé-
néraliser 'emploi de la force motrice plutét que la force
animale. Les expositions sont donc I'un des meilleurs
moyens pour démontrer tous ces avantages; seulement cette
exposition ne dure que quelques jours et a besoin d’étre sui-
vie par une forte campagne de publicité pour en
tous les résultats dont les exposants sont en droit de s’at-
tendre.

LAPORTE, MARTIN, LIMITEE.

Il nous fait plaisir d’attirer I'attention de nos lecteurs
sur le fait que la maison Laporte, Martin, Limitée, offre ac-
tuellement en vente de grandes quantités de thés de diverses
provenances: thés du Japon, des Indes, de Ceylan, de Con-
gou, de Chine,

Les thés du Japon, aux marques bien connues de “Vic-
toria” et “Princesse Louise”, en boites de 30 et 40 livres, et
en demi-caisses de 80 et 9o livres, sont des plus recomman-
. dables. Les thés noirs des Indes, de Ceylan et de Congou,
se vendent en demi-caisses de 30 lbs., et en caisses de 9o 1bs.,
ct les thés verts de Ceylan, marques “Ducthess” et “Lady”,
sont mis en demi-caisses.

000 3 Mont-

retirer -

Les thés de Chine, marques “Imperial”, “Pea Leaf” et
“Pin Head”, sont mis en boites de 30 et 45 livres, et ceux de
la marque “Young Hyson” se vendent en boites ét demi-
caisses.

Dans I'assortiment offert en ce moment-ci, on remarque
encore les Sassures de Thés Japonais, et les Sassures de
Thés Verts de Ceylan, en boites de 70 et 8o livres;

La maison Laporte, Martin, Limitée, tient aussi toujours
en stock les thés en paquets des marques: “Salada”, “Lipton”

t “Tamilkande”. o

Nous insistons auprés des marchands, désireux de se¢
créer une clientéle pour les bons thés, que c’est le moment
ou jamais de donner leur commande sans _plus tarder i

MM. Laporte, Martin, Limitée, 568 rue St-Paul, 3 Montréal.
Téléphone_ Main 37

UNE NOUVELLE MACHINE A ADDITIONNER

Nous présentons aujourd’hui i nos lecteurs la machine
a additionner Barrett, Cette machine est peu compliquée et
peut étre employée avec avantage dans les différents com-
merces, Le but des propriétaires est de faire une machine
simple, durable, exacte et peu dispendieuse, afin de pouvoir

généraliser son emploi, tel que par exemple la machine 3
écrire,

Le représentant 3 Montréal est M. R. Wallace Burry,
410, Edifice Shaughnessy, et nous sommes certains que ceux
qui voudront obtenir plus d'informations ou une démons-

tration seront bienvenus,

POUR LE PROGRES.

Monsieur E. Cing-Mars, Imprimeur du Roi, & Québec,
offre une excellénte occasion a quelqu'un qui désire faire un
‘bon placement, en méme temps que travailler au développe-
ment du progrés d’'une paroisse ou d’une grande industrie.
IT s’agit d’'une 'dynamo Westinghouse de 125 C.V. avec vol-
tage de 118, Révolutions, 640 par minute, Bonne pour douze
cents lampes de seize chandelles. Pas de “switchboard”.
N’a jamais manqué une minute. Coiit original: $2,800. A
vendre & bon marché, avec garantie.

Cette dynamo faisait le service a I'imprimerie du roi, a
Ottawa, avant que deux étages aient été ajoutés a cet édifice.
Aprés cette addition, le systémed'éclairage a été changé et
M. Cing-Mars s’est porté acquéreur de la dynamo. C’est une
occasion unique pour quelqu’un qui désire établir un service
d’éclairage électrique dans une paroisse ou dans de vastes
usines. Priére d’écrire immédiatement.




Vol. XLVII— No 5.

LE PRIX COURAN', Vendredi, 30 Janvier 1914.

25
Epicerie et Provisi
LA SITUATION. Banner, Saxon et Quaker Sel fin, en quart de 280 w00 o
Le marché de I'épicerie est ferme avec Oats, et Ogilvie, caisse 0.00 4.00 Ordinary fine o.gg ;'o
n bon commerce actif. La mélasse a bais- Cream of wheat, cse 0.00 5.75 Fine 0. .05
u < - D 0.00 2.1§
sé de 4c par gallon sur terrain combiné, Fécule de mais, 1e qlté, 1b. 0.07% 0.07% airy e o :
a part cela il n'y a pas de changement de Fécule de mais, 2¢ qlté, 1b. 0.06 0.063 gh““ " ‘s go
prix pour les autres articles. La rentrée Fécule de pommes de terre, ros sel, sac ORGE 0.05 o.
de l'argent se fait d'une fagon normale. qrts de 1 Ib, doz, 0.00 1.35 Lé es e
N tons: Vermicelle, macaroni et EUIMEE SOCH, -
ous co spaghetti Canadiens btes Nous cotons:
SUCRES de s Ibs, Ib. 0.00 0.274 Orge mondé (pot), sac_ 0.0 3.00
Extra granulé, sac, les 100 Ibs. 4.25  En vrac 0.00 o0.05t Orge mondé (pot), baril  0.00 6.75
Extra granulé, brl, 5 x 20, 100 Ibs. 4.35  paquets de 1 Ib 0.00 0.07 Féves blanches, Can, Ib.  0.03% 0.04
Extra ground, baril les 100 Ibs.  4.65 Nouillettes aux oeufs: Orge mondé (pearl), sac  0.00 4.85
l:xtra ground, bte 50 Ibs. 100 Ibs. 4.85  paquets de 4 Ib,, Ib.  ©0.00 o.074 Féves blanches, Can, 1b.  0.03% .03
lxtra ground, 3 bte 25 Ibs. 100 lbs. 5.05 g ;’ hettl. phtes assorties: Féves jaunes minot 2.00 2.10
No 1 Yellow, baril les 100 Ibs. 3.90 palghabe'tsp hgﬁr“ ani- Lentilles rouges, par sac, 1b. 0.05 0.06
No I Yellow,' sac les 100 lbs. 3.85 p néu‘i:ll::l 'oude! Lentilles vertes, par sac, lb. 0.04 0.05
I'owdered, baril 100 Ibs. 445 imoortés en veac  lb. 0.00 .0.073 Lois Verts, No'1 Ib. 0.043 0.04}
Powdered, bte 50 Ibs. les 100 Ibs.  4.65 gy iu wets de 116, - “ o0 008 Pois cassés, le sac 0.03% 0.03}
I'aris Lumps, & bte 25 Ibs. 100 Ibs. 5.30 T Po:a earl. en séc 1a* o 04} 0.05 Blé-d’'Inde 3 soupe,‘caué, .
Crystal Diamond, btes 100 lbs. 5.00 Tig;oca ls)eed'en sac.' la* 0:0“ o:os le sac 0.00 2.40
crystal Diamond, § bte 5o 1bs. Sagou ! “  0.04% 0.05 RIZ
Crystal Dismond, 3 bte 25 tba ° FROMAGES CANADIENS La demande est bonne.
¥ ! les 100 Ibs. 5.30 Bonne demande. Nous cotons:
Cfystal Diamond, Domino, 20 Les fromages petits et gros se' ven- _ Riz importés:
cartons § lbs les 100 Ibs. 0.35  dent aux épiciers 15%c et 16¢c 1a livre. Riz Patna, sacs de 112 Ibs,,

Sucres .bru%s cristallisés, Ib. - o0.04 VINAIGRE Ri'zuié:?gl?::mé Ib. g-gg' :-05
Sucres bruts non cristallisés, 1b. 0.033 Neiia colons, prix nets: Riz matils g o-%%
Ces prix s'entendent au magasin du . » PR, ) - . .

vendeur 3 Montréal. Bollman, cruches paillées, 4 Riz souffié (puffed) cse de
MELASSES gall, imp. cruche 0.00 2.20 36 paquets de 2 pintes 0.00 4.25

Trés bonne demande,
Barbade, choix, tonne

0.32 0.33 0.35
Barbade, tierce et qrt. 0.35 0.36 0.38
Barbade, demi qrt, 0.37 0.38 0.40
Melasse, fancy, tonne 0.34 0.35 0.37

Mélasse, fancy, tierce et
quart 0.37 0.38 0.40
Mélasse, fancy, demi qrt. 0.29 0.40 0.42
s prix s'entendent: 1ére colonne,
pour territoire ouvert; 2e colonne, pour
territoire  combiné; 3e colonne, pour

Montréal et ses environs,

LARD AMERICAIN

1ére qualité, le quart 28.75
2éme qnalité, le quart 27.25
SAINDOUX

Bonne demande.
La Ib.
Saindoux pur, en tinette 0.15%
Saindoux pur, en seau 3.25
Saindoux pur, cse de 10 Ibs. 0.163
Saindoux pur, cse de 5 Ibs, 0.163
Saindoux pur, cse de 3 Ibs. 0.16%

FARINES ET PATES ALIMEN-
. TAIRES
Pites alimentaires
Bonne demande.
Nous cotons:

Arrow root, boite de 7 Ibs. 0.15
Farine Five Roses, qgrt. 0.00 6.25
Farine Five Roses, sac 0.00 3.25
Farine. Household, art. 0.00 6.25
Far. “Regal”, qrt, - 0.00 6.25
Farine ‘3 patis. Océan, prt. 0.00 5.00
Far, d’avoine granulée, sac - 0.00 2.60
Far, ‘d’avoine standard, sac 0.00 2.60
Far. d’avoine fine, sac 0.00 2.60
Farine ‘d’avoine roulée, brl. 0.00 5.00
Farine davoine roulée, sac 0.00 2.40
Farine de sarrasin, sac 0.00 3.50-
Far. de blé-d’Inde, sac 0.00 2.25

.

Domestique triple, cruches

paillées, 4"gal. imp. cruche 0.00 1.25
72 grains, le gall. 0.00 0.12
88 grains, le gall, 0.00 0.15
118 grains (proof).le gall. o0.00 o0.19

THES

La tendance est i la hausse sur les
marchés primaires pour les thés de Cey-
lan. La production ne suffit plus i la
demande, '

EPICES PURES, GRAINES ET SEL

Bonne demande courante,

Nous cotons:

Allspice, moulu Ib. 0.00 0.18
Anis * 0.08 0.09
Canary Seed : 0.08% 0.09
Cannelle, moulue 0.00 0.25
Cannelle en mattes “ 0.18 0.22
Clous de girofle entiers “ 0.20 0.22
Chicorée canadienne “ 0.12 0.1I3
Clous de girofle entiers *“ 0.22 0.25
Colza “ 0.06 0.08
Créme de tartre : 0.00 0.30
Gingembre moulu 0.00 0.25
Gingembre en racine “ 0.17 0.20
Graine de lin non moul. * 0.03% 0.04
Graine de lin moulue “ 0.06 0.07 .
Graine de chanvre “ 0.05% 0.07
Macis moulu © 0.0 0.75
Mixed spices moulues ¥ 0.0 0.25
Muscade moulue v 0.00 0.50
Muscade . 0.20 0.35
Piments (clous ronds) 0.074 o.10
Poivre -blanc rond "" 0.25 0.27
Poivre blanc moulu 0.00 0.28
Poivre noir rand "“ 0.15 0.17
Poivre noir moulu © .0.00 0.20
Poivre de Cayenne pur 0.00 0.2§
Whole pickle spice 0.16 o0.20
Sel fin en sac 0.00 1.35
Sel fin en 1 de sac 0.00 0.40
Sel fin, quart, 3 lbs, 0.00 3.25
Sel fin, quart, 5 Ibs, 0.00 3.15
Sel fin, quart, 7 Ibs. 0.00 8.08

Riz décortiqués au Canada:

Les prix ci-dessous s’entendent f.o.b.
Montréal.

Qualité B, sac 250 1bs.

0.00 3.30
Qualité C, sac 100 lbs. 0.00 3.20
Sparkle ¢ 0.00 §.10
India Bright (sac de 100 1bs) 0.00 3.45
Lustre 0.00 3.55
Polished Patna 0.00 4.40
Pearl Patna 0.00 4.
Imperial Glacé Patna 0.00 4.90
Crystal Japan 0.00 5.10
Snow Japan 0.60 5.30
[ce Drips Japan 0.00 5.45
FRUITS SECS8

Assez bonne demande.

Nous cotons:

Dattes et figues:
Dattes en vrac 11b. 0.00 o.05¢
Dattes en pqts de 1 1b. 0.07%4 0.07%
Figues séches en boites,

3 couronnes . 0.09% 0.103

4 couronnes Ib. o.11 o.11%

5 couronnes Ib. o0.12 o.12%

7 couronnes Ib. o0.14 o0.14%

9 couronnes ~1b. o0.15 o.15%

16 onces bte o.11%4 0.12¢

10 onces bte 0.073 0.08

Raisins de Corinthe. L

Corinthe Filiatras, en vrac 0.063 v.oy
Corinthe Filiatras en car-

tons 1 Ib, 0.074 0.08

Raisins de Malaga. Lb.
Rideau bte 0.00 2.50
Balmoral bte 0.00 3.00
Orléans bte 0.00 4.00
Royal Excelsior bte 0.00 5.50

Raisins Sultana. —— Lb.
En vrac 0.00 0.10
Cartons, 1 1b. 0.00 0.11%

Raisins de Valence. 1h
Valence fine off Stalk, btes

de 28 Ibs, 0.00 0.06
Valence Selected, btes de

28 1bs, 0.00 0.06}
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Valence Layers, 4 cour.,
btes de 28 Ibs,

Raising de Californie.
Epépinés, paq. 1 lb, fancy
Epépinés, paq. 1 Ib,, choix

Noix et Amandes.
Amandes ‘Tarragone
Amandes Valence écalées
Cerneaux :
Avelines
Noix de Grenoble Mayette
Noix Marbot
Noix de Bordeaux écalées
Noix du Brésil
Noix de coco ripées, d la Ib.
Noix Pécan polies
Noix Pécan cassées
Peanuts non roties, Sun

Peanuts non réties, Bon Ton

Peanuts
Peanuts
Peanuts
Peanuts

non roties, Coon
roties, Coon
roties, G.
non roties, G.
Peanuts roties, Sun
Peanuts rdties, Bon Ton
Pruneaux 30/40
Pruneaux 40/50
Pruneaux 50/60
Pruneaux 60/70
Pruneaux 70/80
Pruneaux 80/9o
Pruneaux 9o/10
Fruits évaporés.
Abricots, boite 25 lbs.
Nectarines
Péches, boites 25 Ibs.
Poires, boite 25 lbs.
Pommes tranchées, évapo-
rées, btes de 5o 1bs.
Pelures de fruits.
Citron
Citronelle
Orange

0.07

0.103

6.21} 0.223
% 0.224

(=]

38 %8

8

238

O § ©0000000092009090°2
8888 888888855838

o000

0.10 0.11}
0.15 0.16%
0.11 0.13%

CONSERVES ALIMENTAIRES
Conserves de Légumes

Trés bonne demande.
Nous cotons:

" No1 Noa
Asperges (Pointes), 2 lbs. 2.05 3.00
Asperges entidres can., 2 Ibs. 0.00 2.25
Aspergeg Californie, 23 ibs. 0.00 3.85
Betteraves tranchées, 3 Ibs. 0.00 1.323%
Blé d’'Inde 2 lbs. 0.92% 0.95
Blé d’'Inde en épis gal. 0.00 5.00
Catsup, bte 2 lbs. doz. 0.00 0.85
Catsup au gal. doz. 0.00 5.00
Champignons hétel, bolte o0.13% 0.143
Champignons, 1er choix 0.20 0.21
Champignons, -choix, btes o0.17 0.18
Choux de Bruxelles imp. o0.17 0.18
Choux-fleurs 2 lbs. 0.00 1.65
Citrouilles s Ibs. 0.80 0.82%
Citrouilles gal. 2.25 2.27%
Epinards gal. 0.00 §5.32%
Epinards 2 lbs. 0.00 1.27}
Epinards 3 lbs. 0.00 1.77%
Epinards imp. bte o0.12 o0.12
Féves Golden Whax, 2 Ibs. 0.85 0.87%
Féves Vertes 2 1bs. " 0.85 0.873
Féves de Lima 21lbs. 1.17% 1.20
Flageolets ‘importés bte o.133 o0.15
Haricots verts imp. bte o0.13 o0.17
Macédoine de légumes, bte o0.10 0.16
Marinades en seau, 5 gal. 0.00 2.50
Petits poisimp. moyens bte o.11 o.11¢
Petits pois imp. mi-fins bte o.11 o0.12
Petits pois imp., fins. -‘bte 0.16 o0.17
Petits poisimp. ext. fins, bte 0.17 0.18
Petits nois imp.. surfins. hte (manquent)
Pois Can. English Garden 0.82% 0.85
Pois Can. Early June 0.85 0.87%
Pois Can. Ext. Fine Sifted o0.00 1.30
Cuccotash 2 Ibs. 0.97% 1:00
Tomates, 3§ 1bs., doz. 0.95 1.00

.Sardines-'Norvége, 1 bte

Tomates, gall 2.90 2.924
I'rutes, § boi: §.00 5.40
Conserves de. fruits.

Trés bonne demande.
Par doz., groupe No1 No 2
Ananas coupés en dés,
1%"1b. “0.00 2.25
Ananas importés 214 lbs. 0.00 3,25
Ananas entiers (Can.) 3 1b. 0.00 2.323
Ananas tranchés (Can.) 21b. o0.00 1.773
Ananas rapés (emp. Can.)
2 lbs. 0.00 1.8
Bluets Standard doz. 0.00 1.2
Cerises rouges sans noyau,
2 lbs. 1.92} 1.95
Fraises, sirop épais, 2 lbs. 0.00 2.40
Framboises, sirop épais,
2 Ibs. 2.37} 2.40
Gadelles rouges, sirop épais,
2 lbs. 0.00 2.00
Gadelles noires, sirop épais,
, 21bs. 0.00 2.02}
Groseilles, sirop épais,
2 lbs. 0.00 2.023
Marinades can. 1 gal. gal. 0.00 0.8
Olives, 1 gal. gal. 1.273 1.70
Péches jaunes 2 1bs. 0.00 1.423
Péches 3 1bs. 0.00 1.90
Poires (Bartlett) 2 lbs. 1.523% 1.55
Poires 3 lbs. 2.02% 2.05
Pommes 3 Ibs. 0.00  1.07%
Mires, sirop épais *lbs. 0.00 1.92%
Pommes Standard , gal. 3.00 3.02%
Prunes Damson, sirop épais,
2.lbs. 1.10 1.1§
Prunes Lombard, sirop ‘épais,
2 1bs. 0.95 o0.97%
Pruneg de Californie, 23 1b. 0.00 2.74
Piunes Greengage, sirop '
épais 21bs. 1.073 1.10
Rhubarbe Preserved, 2 lbs. 0.00 1.52%
Cerises blanches doz. 0.00 2.25
Cerises noires doz. 0.00 2.40
Framboises doz. 0.00 2.40
Miires doz. 0.00 2.40
Gadelles rouges doz. 0.00 32.40
Conserves de poissens
Trés bonne demande,
Nous cotons:
Anchois 3 'huile (suivant
format) doz. 1.60 4.50
Caviar $1b. doz. 5.15 5.25
Caviar t 1b. doz. 10.00 10.25
Crabes 1 1b. doz.- 3.75 3.

Crevettes en saumure, 1 1b. 0.00
Crevettes sans saumure, 1 1b, 0.00

Finnan Haddies doz. 1.35
Harengs' frais, importés,

doz. 1.15
Harengs marinés, imp. 1.45
Harengs aux Tom., imp. “ 1.45
Harengs kippered, imp. “ 1.50

Harengs.canadiens kippered 0.95
Harengs canadiens, sauce

LR )

.

538 & 8338 33538 5988

e g g

tomates 0.0 T.
Homards, bte h,, 11b. - “ 6.40 6
Homards, bte plate, $ 1b.“ 3.50 3
Homards, bte plate, 11b. “ 6.75 6
Huitres (solid meat), § oz.

S doz. 0.00 1
Huitrea (solid meat), 10 o2.,

doz. 0.00 3.
Huitres 11b. 0.00 1.
Hiitres 4 21b. 0.00 a.
Maquereay, tin v 1h., lu doz.
0.00 T.4%
Marne No 2 Th. (manque)
Morie grosse en quart 1b.  (manque)

Ravans aux truffee et aux
-u-‘l\ard.
Sardines can. 1 bte. cse

. 3.50
Qardines francaices, 3 htes

bte o.17 a.1R

4.00

0.16% 0.3r1

Qardinep“francaises. ¥ btes. 0.22 o0.%

7.%0 11.00

Sardineg Norvége, 4"bte  ~ 17.00 18.00
Sardines Royan i l'huile, § 0.40 0.42

Sardines sans arétes 0.23 0.24
Saumon Labrador, 100.1bs. 0.00 8.50
Saumon Cohoes, Fraser

River, 1 Ib. 0.00 1.40

Saupron rouge: -
Horse Shoe et Clover Leaf,

boite basse, 34 1b., doz. 1.27%4 1.324
Horse Shoe et Clover Leaf,

boite basse, 1 Ib. doz. 2.07% 2.12)
Saumon rouge Sockeye

(Rivers' Inlet), bte- hau-

te, 1 1b. doz. 1.90

Saumon ‘rouge du printemps,
bte haute, 1 Ib. doz. 0.00 1.65
Saumon Humpback, 1 1b. '
doz. 0.00 v.95
Truite des mers, 100 Ibs, 0.00 6.25

HARENGS DU LABRADOR

Quarts " $6.25
14 quarts 3.35

FROMAGES IMPORTES

" Bonne demande.

On cote le fromage de Gruyére:

Fromage entier de 264 Ibs. ou de 8
Ibs., 28¢ & 30c la livre.

En quantité moindre, 28¢ 1a livre.

Le fromage de Roquefort se vend dc
32c 4 33c la Ib. et le Limbourg, 24¢c la
livre.

On cote encore:

Gorgonzola Ib. o.35
Edam “  0.24
PRODUITS CHIMIQUES ET

DROGUES
Nous cotons; :

Acide borique, brls de 336 Ibs., Ib. 0.10

Alun, barils de 336 1bs. “. 0.02t
Alun, barils de 112 1bs. “ 0.024
Arcanson, Ib. . 0.038 0.041
Blanc d~ -~“~ge, brls de 336 Ibs, 0.55
Boie «péche, pqt de 4 1Ib. o0.03!

100 .ve 0.65
Borax en cristaux, brls de

Ibs. Ib. 0.05 0.06
Boules 3 mites *  0.00 0.00
Camomille “ 0.00 0.40
Campéche (Extrait de):

boites de 12 lbs. “ o0.00 o0.11%

btes 24 lbs., pqt 11b. “ o.11} 0.12}
Camphre, la livre 0.00 0.75
Carbonate d’ammoniaque, )

brls 112 lbs,, 4 lbs. 0.15 0.20
Cire blanche 1b. 0.40 o0.45
Couperose, brls 370 Ibs. “ o0.01 0.02
Créme de tartre Ib. 0.24
Géhatine rouge en feuilles “ 0.60
Gélatine blanche en fenilles “ o0.35
Gélatine Knox en feuil,, doz. 1.25 1.30
Gomme arabique Ib. o.i5s 0.16
Houblon pressé, 1b. - (manque®
Lessive - commune doz. 0:35
Lessive commune grosse 3.75

Paraffine pour cierges, Ib. 0.10 o0.12
Plitre 4 terre, sac 100 lbs,, sac o0.70

Poudre imsecticide 1b. 0.00 o.%0
Résgne blanche “ 0.03 o0.04
Résine G, suiv, quant. * o.0a} 0.03}
Salpétre en cristaux, brls - ;
112 lbs. Ib. 0.05 o0.06
Sel 3 Médecine 0.01 0.02

Sel d’Epsom sac 224 Ib., * - 0.013 0.03
Soda-'3 pite. 112 Ibs. 0.00 32.00
Soda 2 laver:
Sacs . 0.80 0.85
Snude caustinue en mor. 1b. 0.00 0.02}
Soufre en bitons. brlg 316
Ths, Ib. o.o1? 0.03
Soufre mouln eacs v12 th.. 1.5 .1:%0
Tourteanx de lin moulu, sac 1:60 1.%0
Vitriol, brls ‘" 0.068 0.07
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BOUGIES, .CIERGES ET HUILES Qrts : ;
O 7.75 8.00 Avoine CW. No 2 0.41% 0.42
DE SANCTUAIRE rs 4.374 4.50 Avoine C.W. No 3 0.40% 0.41
Nous cotons; ' pis 2.45 4.50 Avoine Qué. et Ont. No 2 0.39 0.39%
B. raraffine’ en vrac, boite de 40 Ibs.: HUILE DE CASTOR Avoine Qué. et Ont. No 3 0.38 0.38%
64 lalb; - lb 0.00 0.074 Nous cotons: Grosse. Dos Avome Que. let Ont. No 4 manque
122 1a Ib, 0.00 0.10  Bouteilles de 1 oz, 3.60 .35 Sarrasin (48 Ibs) 0.64 0.65
B. Paralfine; 6 4 Ia Ib. 0:08 0.09  Bouteilles de 2 oz, 00 0.5 * Jiais Jaunis 000977
B. Faraffine, 12 3 12 Ib. 0,08} 0.004 wouteilles de 3 oz. 0.00 0.5 Blé-d’Inde séché au four manque
B. Sté'anque, 14 oz. 6et 12 0.00 0.124 Boutellles de 4 oz 7.25 0.0§ BléBtljéls'de jaune No 3 0.74 0.75
5 Srigse (01 6o 014 015 HUILE DE TOIE DE MORUE  o1ge mowii - a1 09>
Qe ’ Lt : Nous cotons: $1.75 4 $2.00. : ' '
Huile de’ 8 jours, gallon 1.20 1.30 Hoareiles carrees de fg onces, $375 Marché de Montréal
PLATS EN BOIS Farines

Nous cotons:

Carrés-de 1§ lb., crate 0.00 0.45
Carrés de 1 b, crate 500 0.00 0.90
Carrés de 32 lbs., crate 500 0.00 1.024
Carrés de 3 lbs., crate 0.00 0.57%
Carrés de 5 Ibs., crate 0.00 0.73}
CUVETTES EN BOI
Nous cotons:
Cuvette No o, la doz. 10.50
Cuvette No 1, la doz. 9.00
Cuvette No 2. la doz. 7.50
Cuvette No 3. la doz. 6.50
BALAIS
Nous cotons:
A longs manches 0.00 2.75
Avec mancheg ordinaires La dos
2 cordes 2.25
3 cordes 2.50
4 cordes 2.75
5 cordes ‘ 3.50
zocLe papier manille, 13 x 17, est cote
" EPINGLES A LINGE
Epingles ordinaires:
Boites de s grosses, la bte 0.75
I:Z_rmgleg 4 ressort:
ites- de 2. groeses. 1a bhte 0.90
PAPIER D'EMBALLAGE
Papier Manille en rouleaux 0.03%
Papiers brun. en: rouleaux: 0.03

MECHES;, BRULEURS' ET VERRES

DE LAMPES
Nouz cotons:
Méches: No* 2 Ib o a2
Méches No*2 * 0.15
Méches No-o - “ 0.12
Bn_xleun No>2 doz. 0.8%
Rriilears: No: 1 “  0.65
Bn}leurs No o “  0.65
Rr\.lleurs, dessug verre (AY “ 1.6§
Rruleqrs. dessus verre (B) “ r1.00
Chemn.nées (climax) No 2 “ 0.65
‘:hem!nées (climax) No 1 “  0.45
Cheminées (climax) No o “  0.45
Cheminées (Bonanza) No 2 “ 0.95
Cheminées (Ronanza) No 1 “ 0.7%

SAVON DE CASTILLE

Le savon de Marseille en morceaux se
vend $4.25 la caisse et de gc 4 10c la livre,
poids net, blanc ou marbré.

GRAISSE A ROUES

n._ cote:
Craicse Impérial. en lots de
Rrosse doz. 0.57%
Caisse de 4 doz. *  0.60
f}ratsae au mica.
Boites de 1 Ib. (par 3 dnz.)

0‘!.02, 0.00 0.9§
Roites de 3 Ibs. (par doz.) doz. 2.25
HUILE D'OLIVE

Nane entons:

Huile Loublon-
Pinteg 0.00 2.2¢
Chaninee 0.00° T1.20

¥ choninee n.o0 o 6n

L’huile d’nlive Bartan et Guestier est
cotée-

la duuzaine; chopines, $2.40 la douzaine;
3 chopines, $1.75 la douzaine,

HUILE DE COTON
Nous cotuns;

Au baril 1.10 1.3%
duiLE DE RICIN PHARMACEU-
TIQUE
Nous cotons au quart, par livre, 98
le gallun, $1.25, en estagnon, par livre,

yc a 10c,
VASELINE
Nous cotons:
‘Bleu Seal”

Blanche No 1
Hianche No 4
Jaune No 1

grosse 10.00
- 19.20
6.72

Jaune No 2 = 14.40
BRALAIS

D’enfant, 2 cordes 0.00 1I.I0

D’enfant, 1 cor'e 0.00 0.85

Manches de faubert (mop). doz. 1.20

HUILE DE PETROLE

Nous cotons:
Pratt’s Astral Oil gol.
Standard Acme le gal.
GRAINS ET FARINES
Marché de Chicago
Futures cotations:

Blé— Haut.
Mai 93%4c
Juillet 887%c

Mais—
Mai 66%4c
65Y4c

Juillet

Avoine—

Mai 39%¢c  39%c

Juillet 393c  304c
Marché de Montréal

Grains

Quelques demandes sont venues de
sources curopéennes pour le blé de
printemps du Manitoba, mais comme
'offre des prix pour les expéditions de
février-mars étaient de 2c par minot
plus basse sur le premier cout, et de sc
le minot pour les expéditions 'de mai-
juin, basé sur fret de lac, ilny a eu
conséquemment pas d’affaires de faites
et le marché reste tranquille. Un point
du marché local a été une plus forte
demande sur les avoines, et les prix
ont monté de Y%c a Ic par minot avec
bonne demande pour lots de chars pour
remplir les besoins actuels et des ven-
tes de C. W. No 2 furent faites a 42Yc;
No 3 C. W. a 41%c et No 2 pour fourra-
ge de 30%c a 40c le minot ex-magasin.
Il y a eu aussi quelques demandes pour
le No 3 C. W. pour expédition de Fort

0.32
0.17%

Ferme-
ture.
93Yac
887%c

66%c
6534¢

39%c¢
3934¢

Bas.
93¢
88Yc

6534¢C
.64%¢c

Williams et des ventes de quelques lots-

ont eu lieu, La demande pour le mais
Américain était tranquille et les prix
fermes i 72c le minot ex-magasin.
Nous cotons:
Avoine ferme, avec affaires. Blé d'In-
de honne demande aux nrix cotés.
Avoine CW. No 1 Ext. Fd o0.41 o0.41%

Il y a eu une meilleure demande des
acheteurs étrangers pour la farine de
blé de printemps, et comme les offres
de prix pour patente d’expédition étaient
de 3 d. du chiffre que demandaient les
meuniers, des ventes de plusieurs lots
se montant i 15,000 sacs furent faites
pouw. l'expédition février-mars, et en
plus de ce beau montant d'affaires, d’au-
tres ont cu lieu dans les 1éres et 2émes
qualités pour expédier en Afrique du
Sud. La situation du marché local n’a
pa schangé, les prix étant fermes avec
une bonne demande de petits lots pour
remplir les besoins actuels, et des ven-
tes de premiéres patentes furent faites
a $5.40; secondes 3 $4.90 et strong Ba-
kers a2 $4.70 par baril, en sacs. Il n'y a
pas eu de changement dans les qualités
de blé d’hiver pour lesquelles la deman-
de est toujours plutot limitée, car les
acheteurs sont assez approvisionnés
pour le moment, Les patentes de choix
se vendent de $4.75 3 $5.00; straight
rollers, de $4.35 4 $4.50 le baril, en'ba-
rils; et ces derniers en jute de $2.00 a
$2.10 le sac.

Nous cotons:

Patentes du printempe:

Royal Household 2 sacs 5.60
Five Roses 2 sacs 5.60
Glenora 2 8acs §.10
Harvest Queen 2'sacs 5.10
Fortes & Boulanger:
Bakers Special 2 sacs 4.90
Manitoba S. B, - - 2 83C8 4.90
Keetob 2.83c8 4.90
Montcalm 2 5aC8- 4.90
Patentes d’Hiver: :
Straight rollers 2 sacs 5.00
durona (4 patisserie) 2 sacs 5.8
A do 2 sacs 5.30
Farine de blé-d’Inde blanc pour
boulangers, 2 sacs . 440
Faiine de blé-d’Inde pour engrais
2 sacs 4.50
Farine d’avoine: .
Avoine roulée, sac de 9o lbs. 32.332
Avoine roulée, baril 4.90
Issues de blé et avoine roulée
La demande pour toutes les lignes

d'issues de blé est grande, mais les of-
fres sont petites et les meuniers, dans
la plupart des cas, ont survendu pour
un certain temps en avance; consé-
quemment le ton du marché est trés
ferme avec des prix tendant & hausser.
Le son se vend a $22; shorts 3 $24 et
middlings i $27 la tonne, y compris les
sacs, Un bon commerce se fait dans
les moulées et'les prix sont fermes avec
des ventes de qualités de pur grain de
$30 2 $32 et les mélangées de $28 3 $29
la tonne. Il n'y a pas d’autre change-
ment dans la situation du marché pour
I'avoine roulée, les prix étant quelque
peu irréguliers, mais le plus gros du
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commerce se fait 3 $4.35 le baril, en ba-
rils, et 3 $2.05 le sac.

Nous cotons: -

1ssues de blé:

Son Man,, au char, tonne 20.00
Gru Man,, au char, tonne 22.00
Middlings d'Ontario, au char,
tonne 27.00 28.00
Moulée pure, au char . 32.00 34.00
Moulée mélangée, au char  30.00 31.00

FOIN PRESSE ET FOURRAGE

Marché de Montréul
Foin pressé

Il n'y a pas grand changement dans
la situation du marché au foin pressé,
les prix étant toujours bien maintenus
avec une bonne demande des acheteurs
locaux pour les meilleures qualités dont
les offres sur place ne sont pas trop
grandes pour remplir les besoins et des
ventes de lots de char de foin No 1 fu-
rent faites de $16 3 $16.50, extra bon
No 2 de $15 4 $15.50, et le No 2 de
$13.50 34 $14 la tonne, ex-voie.

* Nous cotons:
Foin No 1, pour livraison

immédiate $14.50 $15.00
Trés bon, No 2 13.50 14.00
No 2 11.50 12.00

la tonne, en lots de wagon ex-voie.

Marché facile, Demande médiocre,
prix sans changement,
BEURRE
Marché anglais Iy

MM. Sparrow et Mills nous écrivent

de Londreés a la date du
1914:
Il y a eu une bonne demande

la semaine, toutes les qualités se
écoulées trés bien,

Danois, — Ce beurree a été tranquille

16 janvier

toute
sont

" parce qu'il était généralement cher. Les

cotations étaient de 2 kroner (2/4) plus
bas. )

Australien, — Avec une grande quan-
tité, le commerce a été bon, le non salé
est maintenant de 1/- et 2/- plus haut
que le salé, Grace i l'absence du Sibé-

rien, il y a eu une meilleure demande
des qualités inférieures.
Nouvelle-Zélande. — Les acheteurs

ont été trés lents 3 venir i ce beurre,
car cette qualité était trés bonne et a
été offerte 3 de plus bas prix. La con-
séquence a été que le Nouvelle-Zélande
a été graduellement réduit pour attirer
les acheteurs et ce beurre est dé 2/- plus
bas que dans le dernier rapport,

Les arrivages coloniaux cette semai-
ne consistent en:

Par vapeur “Mongolia”, 40,150 boites
(Australien),

Par vapeur “Pekcha”,
(Australien),

Nous cotons:
Danois, haut choix
Sibérien, haut choix
Sibérien, choix
$ibérien, confiserie
Victorien, haut choix,

salé
Victorien, choix, salé
Victorien, haut choix,

4,775 boites

125/0 a 128/0
100/0 4 112/0
100/0 i 106/0
94/0 3 98/o

112/0 3 114/0
108/0 i 110/0

non salé 112/0 4 116/0
Victorien, choix, non salé 108/0 a 110/0
Australien, haut choix, :

salé
Australien, choix, salé
Australien, haut choix,

non salé.
Australien, choix, non salé
106/0 a
Queensland, haut choix,
salé

112/0 4 114/0
108/0 A 110/0

112/0 & 115/0
110/0

112/0 A 114/0

Queensland, choix, salé  100/0 i 110/0
Queensland, haut choix, .

non’ salé 112/0 A 114/0
Queensland, choix, salé 106/0 & 110/0
Nouvelle-Zélande 116/0 a 118/0

Argentine, haut choix,

salé ) ) 110/0 3 112/0
Argentine. haut choix,
non salé 110/0 A 112/0

FROMAGE
Marché anglais

MM. Sparrow et Mills nous écrivent
de Londrees 3 la date du 16 janvier
1914:

La situation est forte et les :stocks de
fromage Canadien décroissent rapide-
ment. Il y a une bonne demande et les
cotations sont fortes.

Nous cotons:

Canadien, choix i haut choix,

blanc 68/0 4 69/0
Nouvelle-Zélande, haut choix,

blanc ) S 66/0
Nouvelle-Zélande, haut choix,

coloré T 67/0

-

“Extra .Fahcly"" de la Barbade

MARQUE

“JONES & SWAN"

—Représente la plus haute qualité que Fon puisse obtenir.
—Absolument pure et non adultérée.

—Un produit alimentaire d’une valeur incontesti—able.

—Que l'on peut se procurer chez les épiciers en gros, dans
différentes parties du Canada.

REPRESENTANTS EN GROS

MM. W. S. GOODHUGH & CO., MONTREAL.
MITCHELL, & WHITEHEAD, QUEBEC.

AL
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Table Alphabétique des Annonces
Assurauce Mont-Royal. .. 31 Connmors Bros. ............ 16 Hall Coal [Geo : Pi
Autographic Register Co... 40  Continental Bag& Paper Co 5 H:0 Comp[any ] D l; Prleltk I.ﬂlx:zb}ﬁgr Limitée. .. g
: gg%ﬁ’gx; e s 32 . .. Prévoyants du Canada,(Les) 30
. i Britglo:e ......... 3; International Stock Food Co, . 7 Prevost & Bédard......... 34
Baker & Co. (Walter)..... 14 v 4 International Varnish Co. 38
Binque de Montréal,... .. 34  Dontigny Hector... .. : Quebec Steamship.... .... 48
Banque d'HiOCh:Iaga ...... 34 e smagrlzuu Alexr. R ;g Jonas & Cie, H.... Couvert 2
Banque Nationale......... 34 Dom. Canners Co., Lid....
Banque Molson - seee.. 34 Dom. Cartridge Co.... .. 4‘} Lacaille, Gendreau & Cie.. 13 ROSRHE SRl e feri 0t
Ranque Provinciale....... i 34 Dominion Mercantile Pro- La Prévoyance..... ..., 32
Barr Register Co.......... 8 tective Ass.............. 33 La Sauvegarde............. 30 Sherwin Williams..... v 37
%élauggr & Bélanger ...... 32 Leslie & Co.,A.C........ 38 SmithE.D............ 13
erry Bros.......oc00iven. 40 i ; SwapCo... ..covvvvnvnie. 46
By e Y MR Co o g St e e BRI 0 0o dE
British Colonial Fire Ass... 31 fsiubait & Hvans.... o e St-Vincent Arrowroot...... 13
Brodie & Harvie......... 14  Equitable (Cie d'assurance : Sun Life of Canads. ...
] sendi .. .. SunlifeofCanads........ 31
Borden Milk Co ..... Couvert 10 €) i 34 Marion & Marion..... .. 32
Martin-Senour... ........ 42
Fairbank N.K............ 2 Mathien (CieJ. L). oo 9 %g“,‘e’{ Fomhen Co i 43
Canada Life Assurance Co.. 21 Fels&Co................ 15 attbews-Laing Co....... 7 RtERT -7
Conada Starch Co.. ..., 34 Fontaine Henri........... 32 Maxwell& Sons (David) .. 338 Tuckcett (The G. E. & Son
Canada Wire & Iron Goods 48  Fortier Joseph............. 32 McArthur, A .. ....... 38 Théa ol National Framea. AR
Can. Hardware Exhibitors Frontenac Brewery........ 11 Metropolitan Life Ins. Co.. 30 tre National Francais. 33
S e et e atatetare 44 Il:ic(év;ll CuISFWCCo """ C - 45
Can. Fairbanks Morse Co.. 46 Gagnon, P-A............ 32 SUY LB KO s LOUVEL Union Mutual
Canadian Pacific Ry........ 45 Garand, Terroux & Cle.... 3 montbriand L.R........ 32 (1 uidy ohoe Machinery Co. °
Canadian Salt Co.......... 7  Gendron Mfg. Co.......... 38 Mg:t::§l-Da?:y %gss. Co.. 31:) Ltd . ~ Coixvert
Church & Dwight......... 9 Gillett Co. Ltd., [E. W.] 16 L g United-States Steel Co
Channell Chemical Co..... 29  Gonthier & Midgley...... ] 32 %Ot’t“yhms;““&Mfg- Co.. 14 Hifed-Staten Slee] Lo. . 47
Cie d’Assurance Mutuelle Grand Trunk Railway.... 45 ° ott, John P.. & Co....... 14
du Commerce ..... ... . 32 Gunn, Langlois & Cie..... 5 Western Ass. Co........... 30
Clark, Wm............... 15 Goodhugh W.S & Co...... 28 Nova Scotia Steel Co...... 48 Wilks & Burnett.......... 32

La publicité Nationale a créé la demande—
Voyez & ce que vous ayez en stock |‘époussette

(edarMop

(Fabriquée au Canada)

pour la montrer & chaque client qui entre dans votre magasin.

Nous avons parcouru le pays d'un ¢ité & I'autre, nous avons envoyé l'histoire de la “O-Cedar” dans tout
ménage, nous ferons rapidement & ce que la O-Cedar et le nettoyage du plancher aient la méme
signification. . . ,

Vous pouvez voir la grande demande que nous avons créée dans le voisinage de votre magasin. Mettez en
stock la O-Cedar et recommandez-la, mettez-la dans votre vitrine—dans cette partie éclairée de votre
magasin o les choses se voient si bien ; Jaissez les gens savoir qu'ils peuvent acheter la O - Cedar chez
vous,

Et vous verrez les affaires venir & vous—non pas pour Ja O-Cedar seule—mais
pour d’autres lignes que vous tenez aussi. Car étre marchand de la O-Cedar,
c’est avoir la réputation de “Cenfiance”. - ‘,

Demandez aujourd’hui des détails..

Channell Chemical Co., Limited.
369, Sorauren Avenue, TORONTO, Ont.

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ “LE PRIX COURANT".
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METROPOLITAN

Life Assurance Co’y
~=: of New-York :-

* (Compagnle & Fonds. Soclal)

At geererennnes. s .....”’1.9“.“1.81
. Polices en vigueur au g1 dé-" ’
wiibre 1912, 00000crennces ‘w’.“’o
En 1913, la compaguie a é-
mis au Canada des poli-
Ce8 POUT.ccceccesssecess 32,188,993

Rlle a depooe entre lut
mains du Gouvernemen
Canadies et de fidei-com-
mis canadiens, exclusive-
ment pour les Canadiens,
environ..eyeseeeesscneess.$16,000,000.

Ly n" de £32.000 Canadiens assurés
dans la AN,

—

WESTERN

ASSURANCE CO.

INCORPOREEL EN 1881
ACTIF, audeldde - -  $3,284,179.93
Bareau Principal: TORON1O0, Oat,
Hon, Gxo. A. Cox, Président.
W. R BROCK, Vice-Président.
W.B. MruELE, Gérant-Général,
C. C, FosTRR, Secrétaire,

Auoccursale deo Montréal:
61 RUE ST-PIERRE.

ROBT. BICKERDIKE, Gérart

1~ 28 g0 ShSaaromont

ESINHART & EVANS
Conrtiers d’Assurance

. Ren, .Vig. Accident, Cambsiolage,
Bris de glaces, Automobiles,
Responsabilité des Fonctionnaires

Agents principaux pour :
The Scottish Usien & National 1. ('o
d’Edimbourg.

‘German American lmsuramce Cc
de wew-York.

Nous consiﬁér«»lns tont;s commandes
d'agences de la part de personnes
risponsablea. L’expérience
n ut absolument
* ing able.

Burean : EDIFICE LAKE of the WOO0DS

TELEPHONE MAIN 863 MONTREAL

™ Assurances

SUN LIFE ASS. CO.

Le rapport de la Compagnie indique une
grosse augmentation sur 191a.
S—

Le rapport de la compagnie d’assuran-
ce Sun Life of Canada, pour 1913, indi-
que un chiffre d’assurances, en vigueur
au 31 décembre dernier, de plus de $200,-
000,000. Ce chiffre constitue une augmen-
tation sur 1912 de plus de $19,000,000.
L'actif de $55,726,347 comporte une aug-
mentation de $6,120,730 sur I'année pré-
cédente. Le revenu total en argent, pour
'année a été de $13,996,401, soit une aug-
mentation de $1,663,320.

La compagnie avait le 31 décembre un
surplus net sur son passif de $5,752,986.
Au cours de I'année, le montant des nou-
velles affaires a été de $34,200,016, soit
une augmentation sur 1912 de $3,476,507.
Une somme d'environ $5,000,000 a été
payée aux porteurs de police, au cours
de l'année 1913.

LA “CANADA LIFE”.
Une autre année de pr_oép,érité pour

cette compagnie d’assurance sur la
vie.

Les actionnaires de la Canada Life ont
pris 'habitude de prévoir chaque année
un rapport favorable, et celui qui est pu-
blié aujourd’hui n’est pas une exception
a la régle. Ce rapport sur toute sa lon-
gueur est trés satisfaisant, et sous cer-
tains aspects il est meilleur que ceux des
années passées.

Le montant des polices d’assurance
émises par la Compagnie en 1913, se
chiffre a plus de $17,000,000. On a payé
aux assurés une somme de $15,349,000
Le revenu des primes a eté de $4,713,845.
Les recettes totales de 'année atteignent
la somme énorme de $8,004,886, soit une
augmentation d’d peu prés $700,000 sur
I'année précédente. L'actif de'la Compa-
gnie est maintenant de $52,161,795, Soit
une augmentation de $3,860,000 sur I'an-
‘née derniére.

La politique de la Compagnie a tou-
jours été de procéder lentement, mais
sirement, l'ambition des Directeurs
étant de faire une Compagnie forte plu-
tot qu'étendue.

QI?ELQUES BONNES REPONSES
AUX OBJECTIONS CONTRE
L’ASSURANCE-VIE

“Je suis affairé maintenant, je vous

telephoneral quand je pourral vous rece-
voir.”

ASSUREEZ-VOUS
s " DANS
‘toP SesT ¢ asl
o Q%IOI m.:: :hmwulc
‘R0 PARCRK S8es ngu sont plus libérales
QuE qne :llea de n'importe guelle
3¢ PARCE Ou uﬂ‘m
Quk res laghenuudc des
autres com:
40 PARCE Lasagesse ! IPexpérionce de
QUE  sa direction sont une garan-
u.t-dr: :neee- pour les années
fu
Go PARCE Par-dessus tout, elle est une
Quk compagnie Canadlionne.
Fra In et ses capitaux res.
unt la vince de
Qlébeemr le bénéfice des
netres.
Sldge Soolal 1 7 Place d'Armes
MONTRBAL

"LIVERPOOL

LONDON
Cinme

; 3 g
NSURANCE COHPANV)

Succursale an Camada, lim- Chef A Montrial
DIRECTREURS

8ir Alexandre Lacoste,M.Chevalier, Rer., William
Molson Macpherson, Ecr., T. J. Drummond, Eor.

. Gardner Thom , Gérant,

. W. Binnie, t-Gérant.

Les Prévoyants du Canada

Asgurance Fonds de Pensien
CAPITAL AUTORISE $500,000
 Achetoz des Parts des Prévoyants 1
Puee que c’est un phcem_gl_t_ sans
Parce que c’est, aver la plus petite

» prime, 1a plus grosse rente;
Parce que c’est la seule com e
i “Fonds Social” faisant une m
1€ du Fonds de Pension.
Total de 1'actif dn Fondls. de Pension
seulement : $384,936.39.
Bureau 4 Montréal
Chambre 22,
Ediflice "l.a Patrie”
Bureau - Chal,
865, rue Dathousie,
m- o .
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Union Mutual Life Insurance

-

“ﬂlﬂy, “ﬁm" "

FRED. E. RICHARDS,
£ _ Président.

Vdenrtoeeptée de Garantles Ca-
| nadiennes, détenues par le-Gouver-
nement ‘Fédéral pour la protection
des Porteurs de Police, $1,206,576.
‘Toutes les polices émises avec
Dividendes Annuels sur paicment
dela prime annuelle de deuxidme
snnée. - - - :
Ouverture exceptionnelle pour
ts dans1a Province de Québec
et 'Eat d'Ontario. S’adresser a
WALTER L JOSEPH, Gérant.
151 rue St-Jacques, : MONTRREAL.

- COMPAGNIE'
MONTREAL -CANADA
D'ASSURANCE CONTRE L'INCENDIE
Fondée en 1869
Télphone Bell Main 5381
Actif..ccececrtnsns sorsennsee ... $557 885.95
m.v...g........ $193,071.19

o R
$213,759.19

Réponse. — Vous ne pouvez jamais
m’atteindre au bureau. Je viendrai vous
vous voir le matin,

“J'ai l'intention de
pas en ce moment.”

Réponse. — Quand a-t-on essayé de
vous assurer pour la premiére fois? Il y
a dix ans? Si vous aviez pris une assu-
rance lorsque vous pouviez l'avoir a un
“taux de 25% plus bas que maintenant,
votre police aurait été 3 moitié payée
aujourd’hui. Si vous attendez encore dix
autres années, votre taux sera encore
hauss¢ de 30%. Un homme peut s’excu-
ser de faire une erreur une fois, mais
non de faire la méme deux fois.

“Je prendrai une police dans six
mois.”

m'assurer, mais

i rére réponse, — Votre taux changera
et vous paierez une plus forte prime
aussi longtemps que vous vivrez,

2¢me réponse. — Nous refusons an-
nuellement des milliers d’hommes qui
n'ont pas voulu s'assurer en temps et
lieu, Peut-étre votre assurance ne sera-

t-elle pas acceptec i I'examen médical
dans six mois,
3eme réponse. — C'est de votre de-

voir de vous assurer maintenant; réflé-
chissez combien facilement vous pouvez
payer votre premiére prime,

Avist — Le renvoi a six mois n'est
souvent qu'un prétexte. Un homme peut

Surplus pour les assurée........... $344,126.76
Bureau - Chef :
EDIFICE DULUTH,

80-rue_Notre-Dame Ouest,
angle de la rue St-Sulpice.

MONTREAL.
L. A. Lavallée, Président
Ferd. Pagé, Gérant Provincial

L'Assurance  Mont-Roval

(Compagnie Indépendante (Incendie)

Bureaux: 74 rue Rotre-Dame Ouest
Celn -8t-Frangols-Xavier, MONTREAL

RODOLPEE FORGET, Président.
. B. CLEMRNT, Jr., Gérant-Général

ON: RESOLTAT TYPIQUE

e 30.0ctobre 1913, 1e Dr. J. S, Brownlee

«de Detroit a écrit.oe qui suit ausunjet de

sa police-dotation, récemment arrivée 2
€chéance : ‘‘Le résultat de ma police a
ét€ trds satisfaisant car les dividend s
appliqués A mes primes d’année en année
en ont réduit le coit de 25% et 1a police,
3ui était d'un montant de $1,000 m'a

onné un rapport aucomptant de $379 14
en plus de son cofit,sans compter la pro-
tection de I'assurance.

Je souhaite & votre compagnie de con-

tinner & Procpérer comme elle le mérite
si bien.’

Dans chacune des cinq dernieres an-
nées, Iés1ecettes de surplus ont bat tu tous
les recordsprécédents. En 1912 ils étaient

de plus de $1,530,000. Ceci lique les
divfdendel satisfaisants veuzplgx por-
teurs de police de la

GANADA LIFE ASSURANCE €O

Bureau-Chef - TORONTO, Ont

Ca Compagnle ¢’ Asonrance
MUTUELLE DU COMNrMERCEB
Contre I'Incendle
Aot exoédant . . $880,000.00

DRPOT AU GOUVERNEMENT
en conformité avec la nouvelle Lol des
Assurances de Québec, 8 Edouard VI, Chap. 6.

Baureau-Chef; I5] rue QGirouard, St-Hyaciathe

Sun Life of Canada

Actif uosicsiannes eeveee$ 49,605,616.49
| Assurances en vigueur.... 182,732,420.00

Ecrivez au Bureau Principal,
Montréal, pour vous procurer la
brochure intitulée “Prospére et

Progressive."

RESPONSABILITE ' PATRONALE

La Prevoyance
Capital 3500,000.90
Aussi : — Accidents, Maladies, Glaces,

Vol, Gerantie de Fidélite, Garantie de
contrats,

ASSURANOCE D'AUTOMOBILES

. - Bureau Chef :

160 rue St-Jacques, -
Tel. Bell : Main 1620

Hontréal

€DIFICE ROYAL,

CAPI: AL AUTORISE, $2,000,000

FIRE INSURANCE COMPANY

2 PLACE D’'ARMES,

Agents demandéc» pour les districts non représentés. <

CAPITAL SOUSCRIT, $1,000,000

- MONTREAL.
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PATENTES
OBTENUES PROMPTEMENT

tous les Pour renseignements de
::::le:h Ods:_’:ol’Iqusl seraenvoyé

tis, *

' ION, 364 rue Université
?::l.elge' h‘r‘n"&o—&he’due. Rdifice de 1a
ganque des Marchands..

'NEW VICTORIA HOTEL

"H, FONTAINE, PROPRIETAIRE
QUEBE®
1,/ HoOtel des commis-voyageurs.
Plan Américain. Taux, 2 partir de $2.50.

JOSEPH FORTIER
Fabricant-Papetier
Reliure,

Eripie Sebel f Quufaes, BEET

got;ulg:e{' f;ruet.nltutu de Bureau,

210 rue Notre-Dame Ouest,
(Angle de 1a rue 8t-Pierre). MONTERAL.

R OISBAUX est lo “Cottar
P%N“dm"hu 6 d'aprds six brevets. Mar
chandise de co ce ; rien ne peut Pappro
cher comme valeur et comme pop

Ches tous les fournisseurs en gros.

L. R. MoNTBRIAND

Architecte et Mesvreur,
230 Rue St-André Mentréa

ALEX. DESMARTEAU

Comptable, Auditeur _—
wt.cmm"’t;P :n -;. uq‘:uon d‘? Falllites,
‘84,60, RUE NOTRE-DAME EST

MONTREAL.

GARAND, TERROUX & CIE

BANQUIERS ET COURTIERS

48 rue NotrerDame Cuest
MONTREAL

TRL. BRLL, MAIN 1859

.| BELANGER & BELANGER

Notaires, Comptables et Commissaires. -

TRUST & LOAN BUILDING.
Neo 30 rue St-Jaoques, . MONTREAL

Argent & Priterd ¢, set6% <~

p—

avoir l'intention d’acheter ses véte-
ments d’hiver dans trois ou quatre
mois, mais lorsqu’il voit un bon com-
plet dans la vitrine d’un tailleur, il en-
tre et I'examine, trouve qu'il en a be-
soin et l'achéte, En assurance, vous re-
jetez votre chance si vous donnez cette
excuse avant d’avoir examiné la police
que l'on vous présente,
“Elle coite trop cher.”

Réponse. — Si vous faisiez un dépét
de $35 i la banque d'épargnes, diriez-
vous que cela vous coiite trop cher?
Diriez-vous ce soir-1a 3 votre femme
que vous avez dépensé $35 dans la jour-
née? Lorsque vous vous souvenez que
I'argent que vous avez payé vous re-
tournera, l'assurance-vie ne vous coiite
absolument rien,

“Je suis vieux maintenant, le taux est
trop haut.”

Réponse. — Lorsque vous aviez 2r
ans, vous en aviez 40 autres i vivre et
'on vous aurait fait payer environ un
quarantiéme des $1,000 comme prime.
Maintenant vous avez 50 ans, vous n'a-
vez plus que 20 ans 3 vivre et I'on vous
fait payer un vingtiéme ou environ $50
de prime. Vous faites 20 versements au
lieu de 40. L'assurance est exactement

aussi bon marché et un aussi bon place-
ment,

“J'ai fait une erreur en ne m’assurant

pas étant jeune, maintenant il est trop
tard.”

Réponse, — Vous avez en effet
une erreur, mais vous avez
chance, vous étes en ce moment en
bonne santé et vous pouvez réparer
I'erreur. Vous n'avez réellement pas en-
core atteint les plus hauts taux de pri-
me. Entre 40 et 50 ans, le taux a monté
de $33 4 $48, une augmentation de $1s.
Entre 50 et 60 ans, le taux montera de
$48 4 $77, une augmentation de $20.
No, il n'est pas trop tard, vous tenez
le bon bout, si vous attendez de trop il
sera trop tard.

fait
eu de la

“Je veux en parler 3 ma femme.”

1ére réponse. — Si vous pensez faire
un cadeau de Noél i votre épouse, c'est
la derniére chose que vous devriez faire,

2:me réponse, — La meilleure épouse
vous dira de ne pas tant dépenser d'ar-
gent pour elle, spécialement pour
police d’assurance. Elle peut penser
que peu lui importe ce qu'il adviendra
d’elle si vous mourriez. Vous, comme
homme d’affaires, vous connaissez
mieux la vie ‘et les affaires qu'elle. Fai-
tes votre demande maintenant et lors-
que la police viendra, donnez-la 3 votre
femme comme cadeau.” Elle 'appréciera
cent fois plus.

une

-Avis, = Lorsque +vous donnez un
prétexte i un agent, vous devriez le lui
9

<

GEO. GONTHIER H. E. MIDGLEY
Licencié Institut Comptable-Incorporé
Comptable
GONTHIER & MIDGLEY
Comptables & Auditeurs '
103 RUE ST-FRS-XAVIER.
Téléphone Adresse témbhlqm
Main 2701-519 “Go 3¢

La Perle des ENCRES MAURIN.
L’AZULINE—Encre fixe bleu—Noir, ne
subissant jamais de décoloration.

LA SYRIENNE—Encre 4 copier, D'une
belle nuance violette en écrivant et deve-
nant ensuite trés noire. Cette encre copie|
plus de six mois aprés 1’écriture.

LA PERSANE—Instantanément noire et |
brillante. Spéciale pour la comptabilité, l
LA PURPURINE — Nouveau Carmin,
d’une nuance pourpre trés vive, ne subit!
jamais d’altération.

Toutes ces Encres sont d'une supéri. |
orité reconnue, pour la fluidité, I'inten. |
sité et les prix relativement de ‘‘Bon Mar- |’
ché”,

Demandez-les & votre Libraire

Ea Compaguie J.-B. Rolland & Fils
MONTREAL i
Seuls Agents pour le Canada 1

Maison Fondée en 1870
AUGUSTE COUILLARD
IMPORTATEUR DR

Ferrounerie et Quincaillerie, Verres o
Vitres, Peintures, Etc.

8pécialité ; Potles de toutes sortes

Nos. ¥3% A 839 rue S$t-Paul
Voutes 18 et 14 S8t-Amable, l()l'l‘n.lu!.‘E

La maison n'a pas de Commis-voyageurs ¢
fait bénéficier ses clients decette économie, At
tention toute spéciale aux commandes par la
malle, Messieurs les marchands de la campagne
seront toujours servis au plus bas p do |
marché, I

P. A. GAGNON

Comptable Licencié

(Chartered Accountant)

310,317
Ohambee 318, Edifice Banque Québeo.

1x Place 4’Armes, MONTREAL.
Téléphone Bell Main 4912

Arthur W, Wilks, Alexander Burnett

WILKS & BURNETT

Auditeurs, Comm! res pour
et 1ot Dot

Réglement d’affaires de Faillites
602 Batisse Banque des Marchands

Téléphone Bell Main ss00 MONTREAL

EUGENEPREVOST RODOLPHE BEDARD

PREVOST & BEDARD

Comptables,
Liquidateurs,
Auditeurs. :
Spécialité : Riglements de différends

Edifi Trust
* Suite 506 Edifice R’ﬁﬁ'smn %
BELL TEL. MAIN 1086 MONT
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'Hotel St-Maurice

HOTEL DES VOYACEURS
Hector Dontigny, Prop.
Chambres de‘ mremiére classe et
Salles d’Echantillons

GRAND’MERE, P. Q.

[ THE DOMINIONMERCANTILE
PROTECTIVE COMPANY
. G. K, MARTIN,
Comptable, Liquidateur et auditeur.
211 Edifice McGILL
MONTREAL
Tel. Maln 5126.

Théatre National Francais

Semaine du 2 février 191 4

Grande nouveauté pour Montréal

L>’OCCIDENT

PAR KISTEMAKERS

donner par écrit afin qu'il puisse le
montrer 3 votre femme. Prenez la poli-
ce d'abord, elle comprendra mieux la

proposition. Si elle la refuse, on peut
toujours annuler la police,
“Je ne veux pas laisser une grosse

somme d'argent 3 ma femme pour le
dépenser avec un autre mari.”

Réponse. — Si vous ne laissez pas vo-
tre assarance i votre femme, vous la
forcez 3 se remarier. Si vous voulez
qu'elle vous reste loyale, c'est a vous de
lui laisser quelque chose pour vivre en
plus_de votre souvenir.

LA UNION LIFE ASSURANCE CO.

A la demande des actionnaires an-
¢lais de la compagnie d'assurance Union
Life, le Ministre des Finances du Ca-
nada, 'honorable W. T. White, a donné
instruction au procureur général de la
Province d’Ontario d’émettre des man-
dats d’arrestation contre-les quatre di-
recteurs de la compagnie en liquidation.
Ces directeurs sont MM. H. Pollman
Evans, président. Dr G. E. Millicamp,
vice-président, Harry Symons, C. R., et
F. G. Hughes, directeurs-gérants, Les
frois premiers sont de Toronto et le
dernier de Galt, Ont.

Depuis longtemps le public désirait
‘ue des procédures soient prises contre
ces personnes, Nous espérons que la
instice suivra son cours et que les cou-
nables, si coupables il y a, seront sévé-
fement punis. Que les causes-de ce dé-

sastre financier soient ., la négligence,
I'incompétence ou la malhonnéteté, il
est bon qu'un exemple soit fait afin de
faire réfléchir ceux qui seraient tentés
d’en faire autant, car il n'y a pas de
doute que de telles pratiques ébranlent
la confiance générale, et les bonnes
compagnies d’assurance et le public en
souffrent, :

RE-EVALUATION DES OBLIGA-
TIONS DE LA CANADA LIFE

Obligations et débentures évaluées sur
le systéme d’amortissement, — Ré-
sultat des affaires de l'année
derniére

Une des plus intéressantes déclara-
tions faites a3 l'assemblée annuelle de la
Canada Life Assurance Company, ou a
été présenté le 67¢me rapport annuel
aux actionnaires, était que les directeurs
avaient terminé l'évaluation de toutes
les obligations et débentures que possé-
dait la compagnie, sur le systéme d’a-
mortissement,

Cette ré-évaluation s'est commencée
en 1900 et elle s’est terminée en 1913.
Pour le profit de ceux qui ne sont pas
familiers avec cette méthode d’évalua-
tion, M. E. W. Cox, le président de la
compagnie, a expliqué qu’elle était ba-
sée sur le prix d'achat original des obli-
gations et débentures, qui sont évaluées
en compulsant leur valeur actuelle d’ac-
cord avec l'intérét actuel réalisé si les
obligations et débentures sont mainte-
nues jusqu'a maturité. Cette méthode
n'affecte en aucune fagon soit la valeur
ou l'intérét qui avait été contracté pour
leur achat, mais en cas ou ces obliga-
tions et débentures seraient . détenues
jusqu'a maturité, ceci permet 3 la com-
pagnie d'ignorer leur valeur du marché,
en dépit de toute fluctuation, la compa-
gnie recevant leur plein montant inscrit
au temps spécifié,

Le surintendant de l'assurance

pour
I'Etat de New-York, dans son rapport
pour 1907, écrivait ce qui suit: “Pour

les obligations de corporations, lors-
qu'elles sont la propriété de compagnies
d'assurance-vie, un plan compris par les
comptables comme la méthode d’amor-
tissement est démontré comme étre
scientifique en principe, éprouvé par
I'expérience, rapidement appliqué’3 tous

kY

les placements a

termes fixes, exempt
de tout doute ou de soupgon incident
au jugement individuel et équitable
comme intéréts entre parties sous un

méme controle, mais ayant droit 3 la
participation impartiale dans les fonds
accumulés pour la distribution.”

En face d’aussi fortes recommanda-

tions que celle-ci, et en vue du fait que
la “Life Presidents’ Associatiort of New

York” recommande aux différents Etats

de I'Union d’adopter cette - méthode,
comme celle 3 employer par toutes les
compagnies s’y rapportant, M, Cox a
pensé que les actionnaires agréeraient
qu'unc régle trés conservatrice a 'été
suivie et que l'actif placé selon cette
méthode, se trouve dans la plus forte
position possible,

Ventesparles Shérifs

re———
District de Beauharnois

" —Dame Jane Cross vs Omérile Hé-
e1t,

Une terre située dans la paroisse de
Ste-Malachie d’Ormstown, avec batis-
ses dessus construites.

Vente a la porte de I'église de’la pa-
roisse de Ste-Malachie d'Ormstown, le
6 février 1914, & 11 heures a.m.

District de Montréal

—Arrick Limited vs
nough,

Trois emplacements dans le quartier
Notre-Dame de Graces, portant les
Nos 162, 148, 149 et 150.

Vente au bureau du shérif de Mont-
réal, le 5 février 1914, & 11 heures a.m.

—F. X. Cardinal vs The Frank,

Un lot de terre connu sous le No 10-
104, avec toutes les batisses sus-érigées.

Vente au bureau du shérif de Mont-
réal, le 5 février 1914, 4 3 heures p.m.

—Les*Commissaires d’Ecoles de St-
Jean de la Croix .vs Maxime Lesage.

Un lot de terre dans le quartier Lau-
rier, portant le No 10-1210; avec les ba-
tisses sus-érigées. :

Vente au bureau du shérif de Mont-
réal, le 6 février 1914, 4 10 heures a.m.

James Birche-

District de Rimouski

. ‘ i

—Elzéar Gagné vs H., Lepage et O.
Lepage,

1° Une maison en bois de 26 x 30 si-
tuée sur la terre de Alexis Levesque, au
1er rang de la paroisse de St-Ulric;

2° Un emplacement de 100 de pro-
fondeur sur le ¢4té nord du 1er rang de
la paroisse de St-Ulric, avec batisse,
circonstances, dépendances sus-cons-
truites;’ ‘

3° nU lot de terre portant le No 31
du 8e rang de la paroisse de St-Damase
avec les batisses sus-construites, cir-
constances et dépendances.

Vente 3 la porte de I'église de la pa-
roisse de St=Ulric, Riviére Blanche, le
4 février 1914, 4 2 heures p.m,

District de St-Frangoi;
—Samuel McMorine et John McMo-

"rine vs Alfred Labrish,

o

1° Le lot 6B du canton Melbourne;

2° Le lot 7A du canton Melbourne.

Vente en un seul lot avec bitisses et
dépendances sus-érigées, 3 la porte de
I’église de la paroisse de Ste-Bihiane de
Richmond, le 3 février 1914, 3 11 heures
a.m, :

o
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rox DI'B‘%.I\EQUE DE MONTREAL -

7 — CONSTITULE PAR: ACTE DU PARLEME!

Oapital tout payé...... $16,000,000.00
Ponds de Riverve 19,000,00 0.00
1,046,217.80

Profits nen Partagés...
Sldge soolal 1 MONTREAL,

Bureau des Directeurs.~Le Tris How, Lord Strathcomwand Mount
Royal, G.C,M.G,, G.C.V.0., Président Honoraire; H. V. Meredith Ecr.,
Président ; R. B, Angus Ber., Vice-Président ; B, B. Greenshields, 8ir. Wm.
Macdonald, Hom. Robert Mackay, Sir Thomas Shaughuessy, K. C.
v.0.; David Morrice, C, R. Hosmer, A, Baumgarten, C, B. Gordon, H. R.
Drummond; D. Forbes Angus,Wm. McMaster.

8ir Frederick Willlams-Taylor, Gérant-Général; A. D, Braithwaite,
ass, gérant-général; A, Macanider, Insp, Chef et Surint, des Buccursales,
C. Bweeny, 8urint. des Suec, de 1a Colombie Anglaise; F.J. Cockburn,
Surint. des Bucc, de 1a Province de Québec; B. P. Winslow, Surint. des
Bucc. du Nord-Ouest. D. R, Clarke, Surint. des Buec. des Provinces
l(n;t!mcutde'retu-Nenn. tessiadnaiiciiiastiiieias

uecursales au Canada.—Dans toutes les p pa es ]
vinoes suivantes : Ontario, Québec, Nouveau-Brunswick, Iledu Prince-
ouard, Nouvelle-Rcosse, Provinces du Nord-Ouest, Colombie Anglaise.

Suc on dehors du Canada. — Grande-Bretagne, Londres,
:nl l::ul"re,sozv Threadneedle Street E.C.—Sous-agence, 9 Place Waterloo,

2 all, 8.W,

Rtats-Unis, New-York—R.Y. Hebdes W. A.Bog.J. T. Molineux, agts
64 Wall Street, Chicago, s?onnc.

Terre-Neuve : 8t. John's, Curling, Grand Falls,

Mexique, Mexico, D. F.

BANQUE PROVINCIALE

DU CANADA .
Fondée en 1000

Sldge Central 1 7 & © Place d'Armes, Montréal, Can,

Capital autorisé $2,000,000.00
Capital payé et surplus au 31 Décembre 1912 $1,688,800.11
Consell d'Administration 1 Président : M. H, LAPORTR, de Laporte
Martin & Cie, AdministrateurCédi Roacier Francd - Canadien
Vice-Président : M, W. F. CARSLE, de 1a maison en gros Carsley
8ons & Co.; Honorable I, BEAUBIEN, Ex-ministre de I'Agriculture
M. G. M. BOSWORTH, Vice-Président ‘‘Canadian Pacific Railway Co."
M ALPHONSE RACINE, de 1a maison A Racine & Cle, marchands ea
Bros, Montréal ; M. I, J.0. BEAUCHEMIN, propriétaire de 1a Librairie
Beauchemin Ltée.; TANCREDE BIENVENU, Directeur-gérant ; J. W. L.
:g%ggl‘ae?emem; J. R.CHOQUET Assistant-Inspecteur; ALRX,
" (2 . ,
Censeurs: Président: Honorable 8ir ALEX. LACOSTR, ut{-.
en chef de la Cour d’Appel; Docteur E. PRRSILLIER LACHAPR L;
Administrateur du Crédit Foncier Franco-Canadien ; M, CHEVALIER
Directeur-Gérant, Crédit Fencier Franco-Canadien.

88 Succursales dans les Provincesde Québec, Ontario, Nouveau Brunewick

Correspondants & ['Etranger: KEtats-Unis: New-York, Bestea
uffalo. Chicago ; Angleterre, France, Allemagne, Autriche, Italie.

. LA BANQUE NATIONALE
FONDEE EN 1860.

Oapital . .

Réserve . .
Notre service de billets circulaires pour les voyageurs. ** Tra

vellers Cheques '’ a donné satisfaction d tous nos clienty ; nous

juvitons le public 4 se prévaloir d:s avantages que nous ofirous:
Notre burean de Paris, ’

14 RUE AUBER,

est trds propice aux voyageurs canadiens qui visitent I’Europe:

Nous effectuons les virsments de fonds, les collections,les paie*
ments, les crédits commerciaux en Europe, aux Etats-Unis
etau Canada, aux plus bas taux,

$2,000,000
1,880,000

LA BANQUE MOLSON

INCORPORER EN 18ss
Bureau Principal, MONTREAL.

CAPITAL P%L@
FONDS DE ERVE

E. C. PRATT Gérant-Général
SUCCURSALES DANS LA PROVINCE DE QUEBEC

$4,000,000
4,800,000

Arthabask Rue Sainte-Catherine Richmond
Bedford Avenues du Parc oberval
Cowansv ile et Georges-Emile
Chicout. i Maisonneuve— Saint-Césaire
Drummondville Market and Harbeur- Sainte-Flavie Station
Fraserville et Rividre  COte des Neiges— umw.
du Loup Station CoOte 8t-Paul Sainte-Th de
Knowlton Boulevard St-Laurent Blainville
Lachine Locks Saint-Henri— Victoriaville
Montréal-Rue 8t- Plerreville Ville 8t-Pierre
Jacques Québec Waterloo
Berlin, Ont.

86 Succursales dans tout ls Canada.
Ageuces A Londres, Paris, Berlin et dans toutes les prineipaies villesdu
monde, Emission de Lettres de Crédit pour le commerce et lettres
cireulaires pour voyageurs.

LA COMPAGNIE

HAGLE

D’Assurance Mutuelle
Contre le Feu

180 RUE ST-JAGQUES, MONTREAL

Les nouvelles affaires ont augmenté de 30% dans les
premiers six mois de 'année et la Compagnie n'a aucune
perte contestée. N

Certifié correct :

C. A. SYLVESTRE,

" Montréal, ler Juillet 1913. Auditeur Licencis.

“L’Equitable” couvre toutes ses obligations sans discus-
sion-inutile ou cofiteuse pour les Réclamants.

. L'uwmt'tlo.n?.r. Q.

BANQUE D’HOCHELAGA 1814-913

Capitalautorisé $4,000,000 Capitalpayé $4,000.000
Réserve 3.625,000 Totalde I'Actif au-deld de $30.000,00

DIRECTEURS 1 M. J.A,Vaillancourt, Président; Hon. F.L,. Béique,C.RO
Vice-Président ; A. Turcotte, Ecr., N. H. Lemay, Ecr. Hon. J. M. Wilson
Col. C. A, Smart, A A. Larocque, F. G. Leduc, Gérant ; Beaudry Lemas
Surintendant des Agences; P. A. Lavallée, Alniluut-édnnt ; Yvonlas
marre, Inspecteur. B Principal—Montréal

BUREAUX DE QUARTIERS

Ave, Mont-Royal Pointe St-Charles DeLorimier
(coinSt-Denis) St-Bdouard Quartier Emard

Ave, Mont-Royal 8t-Henri Rue Notre-Dame, Ouest
(Coin de Lanaudidre) St-Viateur Longue-Pointe

Rue Ste-Catherine, Est) uartier Laurier Aylwin, (coin Ontario)

RueBte-Catherine,centre Villeray Quartier S8teDenis

Hochelaga Verdun (prés Montréal) Quartier Ste-Marie

Longue Pointe Viauville (prés Montréa] Qutremont

Maisonneuve

SUCCURSALES

Berthierville, P. Q. Maxville, Ont, St-Hyacinthe; P, Q.
Cartieryille, P. Q. Mont-Laurier, P.Q. 8t-Jacques I'A a,

Rdmonton, Alta Prince Albert, Sack. St-JacyuesL'ashigas P.Q.

, Ont. Québec, P. Q. Bt-{:rome, P.Q.

Hawkesbury, Ont. St-Roch de Québec,P.Q St-Lambert, P.Q.
oliette, P. Q. Sorel, P. Q. 8t-Plerre, Man,

Lchlne. P. Q. 8herbrooke, P. Q. St-Valérien de

La P, St. Albert, Alta. Shefford, P. Q.

Ste-Genevidve de Trols-Rividres; P Q.
Longueuil, P. Q. Pierrefonds, P.Q. Valleyfield, P. Q.
Louiseville, P.Q. St-Boniface, Man. Vankleek Hill, Ont.
Winnipeg, Man,
et des Lettres de Crédit Circulaires pour les Voyageurs, payables
mlnl. utes les parties du monde ouvre des crédits commerciaux ; achéte
| tes sur es pays étrangers ; vend des chéques et fait des paiements
d phiquessur les principales villes du monde.

La publicité bien faite est loyale et
honnéte, documentée et raisonnée, direc-
te et vivante.
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S | Finances

REVUE DE LA SEMAINE. ;=

Calendrier financier.

Lundi, 2 février. — Dividendes trimestriels payables:

Actions. — Acadia Loan Corp.; Dominion Steel Corp.,
priv.; Mexico Tramways Co.; Montreal Tramways Co.;
North Atlantic Fisheries, priv.; Nova Scotia Under. Co.,
priv;; Penman’s, Ltd., priv.; Steel Co. of Canada, priv.

Banques. — Banque Nationale; Imperial Bank of Cana-
da; Merchants Bank of Canada; Standard Bank of Canada.

Dividendes semestriels payables:

Obligations. — Canada Bread Co.; Canada Machinery
Corp.; Canada Paper Co., 2éme hyp.; Demerara Elec. Co.
(Dében.); Mexican L. & P. Co., 1éer hyp.; Monterey Ry. L.
& P. Co.; Wayagamack Pulp & Pa. Co.

Actions. — Mount Royal Assurance Co.

Assemblée annuelle: — Ottawa Electric Railway Co.

Mardi, 3 février. — Assemblées annuelles:

Detroit United Railway; Great West Life Ass. Co.;
Montreal & St. Lam. T. & D. Co.; Nova Scotia Car Works.

Mercredi, 4 février. — Assemblées annuelles:

Toronto & York Radial Ry.; Toronto Gen. Trusts Corp.;
Toronto Power Co.; Toronto Railway 'Co.

Jeudi, 5 févriet. — Assemblées annuelles:

London Street Ry. Co.; Manufacturers Life Ins. Co.;
Union Trust Co.

Le rapport annuel du Board of Trade de Montréal, publié

jeudi le 22 janvier, est des plus satisfaisants.

Une des plus intéressantes questions qui s'est présentée
au cours de I'année a été celle du transport des marchandises
et clle a requis de la part des officiers et des membres du
Comité des Transports une somme énorme de travail, mais
ceux-ci en ont été dédommagés par les résultats obtenus.

Dans son rapport, le Comité des Transports dit: “Votre
comité s’est adressé aux compagnies de chemin de fer pour
cbtenir une revision de I'échelle de taax pour le transport du
fromage de tous les points situés sur la ligne du Grand Tronc
et du Pacifique Canadien jusqu’a Sharbot Lake, Kingston et
Ottawa, ainsi que de tous les points situés sur la ligne du
Brockville, Westport and North Western ei du Ottawa &
New York. Nous n’avons pas encore recu la réponse de ces
compagnies, mais nous-espérons qu'elle sera satisfaisante.”

Le rapport financier pour I'année terminée le 31 décem-
bre dernier, accuse un surplus net de $16,149.61, résultat des
plus méritoires, si I'on tient compte du chiffre des dépenses.

Dans leur revue des conditions qui ont existé en Canada
durant leur terme d’office, les directeurs sortant de charge
disent ce qui suit:

“A la veille de 1a nouvelle année, le Conseil sortant de

.

charge constate un’ changement dans les conditions indus-
trielles qui existaient depuis plusieurs années, non sculement
en Canada, mais dans le monde entier. La période d’expan-
sion, commencée il y a environ cinq ans, s'est continuée,
mais, tandis que le commerce et l'industrie du pays ont at-
teint leur plus haut niveau durant I'année qui vient de se
terminer, on constate des signes de rajustement et d’emploi
de méthodes conservatrices.

“Les statistiques qui viennent d’étre publiées confirment
le fait que l'année 1913 a surpassé toutes les autres au point
de vue de l'activité commerciale et industrielle, surtout du-
rant les premiers six mois; durant la deuxiéme partie di_: I'an-
née, un ralentissement s'est produit. La plus grande partie
des manufactures ont eu de I'ouvrage jusqu'a la fin de 'année,
mais, dans la plupart des lignes, les commandes ont été moins
fortes que durant les premiers six mois. Cet état de choges
n'a pas seulement existé en Canada, mais aussi aux Etats-
Unis et en Europe.” . ‘

Dividendes déclarés.

La Banque de Québec a déclaré son dividende trimestriel
régulier de 134 pour cent payable le 2 mars aux actionnaircs
inscrits de 17 février.

Augmentation de capital.

Les actionnaires du Ottawa Power ont regu une circu-
laire leur expliquant les conditions auxquelles leur est offerte
I'émission de $700,000.

Le droit de souscrire viendra a échéance le 1er avril; les
versements seront exigibles 4 raison de 20 pour cent, le 1er
avril, et par versements égaux de 20 pour cent, le 1er de cha-
que mois, en suivant.

Les sommes versées porteront dividende proportionnel
et l'action est vendue au pair aux actionnaires actuels de la
compagnie. =

‘.#

La Banque d’Ottawa a déclaré son dividende trimestriel
régulier de 3 pour cent payable le 2 mars aux actionnaires

inscrits le 16 février. ,

“*

Montreal Power Co. — Dividende de 2! pour cent, paya-
ble le 16 février aux actionnaires enregistrés avant le 31
janvier. *

* A. MacDonald Co. — Dividende 114 pour cent sur les
actions privilégiées, pour le trimestre terminé le 31 décembre
dernier, payable le 31 janvier aux actionnaires enregistrés
avant le 21 janvier.

Dominion Bridge. — Dividende de 2 pour cent; payable
le 16 février prochain aux actionnaires enregistrés avant le
* 31 janvier.
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INFORMA.TIONS FINAN CIERES

‘Actions Ordinaires et actions Privilégiées l Capital payé I Réserve lhltdgl Actions \n’ll;'rugi:,“..d"; ADG"’“" N":
u 20 ua2
BANQUES iy AN o \ - janvier janwz:
.nnqnedcuonu'bl.................................... $16,000,000| ~ $16,000,000| $100.00 0% 231 2034
Banquede Québec ...o..ee.uuaenns msoisnrs sese st s 2,730,560 1,3¢6.962 100.00 . 7% 7 | ...
Banque de 18 Nouvelle-Ecosse ..........cco00eetuccecsvans 5:997,550| - 10,886,570/ , 100.00 . 14%. 258 260
Banquede'roxonto....... Zoesopee '§,000,000 6,000,000 100.00 .- % | o
Banque Moot “Sic.e s . 5188 Leeiit socosaniscsececenscese| - . 4,000,000 4,810,000 . - 100,00.1* n% 200 204%4
Banque Nationale ............ .. 2,000,000 1,550,000 100,00 8% .| . *130 130
Banque des Marchands du CADAAR ..eese.rereseenansanns 6,900,C00 6,511,050, 100,00 0% *181 185%
Banque Provinclale, ....coiaie cieeresrenecetcncnncannnans 1,000,000 575,000 100,00 6% | ........
Banque Unfon du Canada .......cooeeeeviiisnncccaguene| 5,000,000 3,400,000,  100.00 8% 138%| 143
ganque Canadienne du Commerce............ « wedeesses| 15,000,000 13,500,000 ' “§0,00 0% | 204 212}
Bsnque Royale duCanada..ooiveisvennveenesveinns cvnnes 11.560,000| " 12,560,000( = 100z00 | ‘I2% 221%| 225
Banque d’Hochelaga.... ..... ceenies s ssinisoninnes 4.000.000[ 3,625,000 ' 100.00 9% ! 149% 150%
a. QUE QOIAWE v vtessensansssesesstsensonnonss spus 4ooo.ooo 4,750,050  7100.00 12% - veecene.| 204
que Impériale du Canada. .... 6,974.380 7,000,000, 100,00 12% IR S
mkofB tish North Anierica .....veveenennnnen. — 4866666" ,9zoooo L 10000 | 8% | ...
OIQIIINODIPII e ot sy o o bas 8.3 i B e
Cahadian Pacific Raillway (Ordinaires),.......oosc000 coee xSo.ooo,ooo 146, 283.491 100.00
Duyluth S.8. &A Railway (Ordinaires) . cecess| T 12,000,000 ciieiieensend] 100,00
do do (Prélérentiellu) 10,000,000| ««cecoeesens 100,00
Minn, 8t Panl&SooRlilvny Ordinaires).. 20,832,000 .cc00: 0esesees| . 100.00
do do do - Préférentielles)..... 10,416,000/, 0. v ideregee| - 100.0Q:. -
CRAMWAYS ll.lO'l’llQllll = :
Detroit United Railway.......cocvvereasnnnns 12,500,000, 21,887,000, - 100.00
Duluth Superior TrACHON . .veve soss vaverseeesrnsnersonne 3,500,000 2,500,000 . 100.00
Halifax Electric Rallway. ORI TLLRTITTORTYPRERPY 1,400,000 600,000]. ... 109,00
ﬂlnnlElectrlcRallvny Onllndren) 7,500.007 .c00e saveceee 100.00
~de - 'do Pzaénntiellu) ..... §,000,000. 0.0 veceaecne. 100.00
lllinois'l‘uctlon (Otdinahu)...-.- ..... 9,564,000 . 000 eennnansns 100.00
do (Préférentielles).............. seveen 5,000,600 24,957,813 . 100.00
thxiun Li ht&Power Ordinaires),........... 13,585,000(......4cc0000.| ' 100.00
do Préférentlellu) 2,400,000|.c00c0secrasss| ' 100,00
KontreulStreetRnllmy)..... Sebsesaseseensisnes vaveseany 10,00¢,000 4,420,000 100.00 -
PO!tORlco R‘llw.y- PP NP0 0NN ceRONRRRN PR RRRL BENS spmjm ’)“llsm Im'w
Quebec Railway, Light & Power .......cooiuuneenee 9.22:.50'0 ' .3.654,4001 100.00
at;]OhﬂRlu'Iy. €008 000000000 ctssen s00e suanns 0O sO0e lm"C""'°""' '100. 00
Brazilian. ..... eesee s teseseesnnss sse0et a0t ses nessas 10,000,000| G,OW,OW 100.00
Toledo Railway & Light 12,000,000 13,252,000,  100.00
Toronto Railway.... .. Ceeeesstasasnntenoane 8,000,000 3i992,326]  100.00
Cri- Cltanilwny&nght Ordlnairea).. s s aeslek saleeis 9,000,000y e0c 0000 sonnes 100.00
“do do do (Préférentielles)................ 2,825,000 8,068,000,  100.00
{win City Rapid Tnnolt (Ordinaires). ........cceenn..... 20,100,000 19,503,000 100.00
do do do (Préférentielen)................. 3,000,000 .5c000sas 100.00
#innipeg Rlectric Street L 6,000,000/ - 5.578000 100.00
ALEURS INDUSTRIELLES 3
C-nldhnCnr&Fonndry Ordinaires).....,.... .cee...... 3,500,000, ... ... . 100.00
do Préférentlellu seesscencsessne §.000,00Q 3n$°°.°°° 100.00
c‘n.d‘ Cement(ofdin ‘Il L R T RN '3’500'000 Im'w
do do (Pf“&eﬂﬂ ed). eeesessessccestsscscane 10,500,000 §,000,000 100.00
Canadlan Convertern.oce .ccous ssss sqes susass sansosasses 1,733,500 474,000 100.00
Dominion Steel Co. cevsvveeivetiotertecnarsesessesescene 35,000,000 ... ... 100.00
OomlnlonTextileCo. (Ordinaires)..... ... 00o0 i il 5,000,000/ ...... sesees| 100,00 1 6%
(Prétérentic €8) trrneniieeenrnns 1,859,030 3,040,275 100.00 1% Tor 1024
Mkeo!th;,WoodoM ling Co. (Ordlntiru).............. 2,100,000f. ¢ 00 0e0ecncnns f00.00 % SEEERTTE 131
Lde do (Prélérenﬂellel)......... 1,500,000 1,000,000,  100.00 L R
umml CottonlLtd(Ord!ndru)............ . _ $,000,000( . - .. §00,000(  ¥00.00 § | ceeenen . St
i"do do do (Préférentielles)......... e sensRiaR|cevion sategea]beniinassmesnas 9% | e 100
NonScothSteel&Coul Ordinaires)....... 6,000,000/ .00 0ese veneee 100,00 6% 70% 73
do - do (Préférentielles). .. ... 1,030,000 6.ooo.ooo . 100.00 - 8% #uiss muse] wxeszsed
o,nvi. Flour Mills Cé. {Ordisaires)...... 177 2,500,000, 000 00ui v, 1100000 - | 8% 117 o
do do ; {érentielles)... 2,000,000 457.263 100.00 7% ereecee] s
Ponnmu, lelted (Or Yovee enevnine 2,150,600|...c 0000 viive. | - 100,00 4% 49 | reeenens
do do Préférenﬁell'u) 1,075,000, 2,000,000  5.00 6% ERAR AR
Dl;ll;l 6( y 1495
B ‘1eph°ne coo-c.vo\.-b-l sedo veqgesenn i o--o-.o.--or &7 I"smim . 3' 9)“ 3 xw'” 8’ 141 9
ku&“‘ﬂ‘niu Ordinaires)........... oo ceenens| o 59,000/l 100,00 5% 17774 4
do Préférentielles) ........... 1 soooo.ooo ©1700.0Q:: ", 4% . 67 68
Montreal Light, Hent&l’ower............... Ao 17,000,000 ro.tw.qoq . 100,00 ) 108, 218)| 219
llontsenl'rele BIAPM . ie ciiieieeerneeneneancnresenaenses| 2,000,000 .  T00/000| . -100.60 8 136 | cvennnnn
—Ottawa:-Light, Hent&Powerco........................ 1,511,500 730,000 100.00 m; xgz 167%
Richelieu OnuﬂoNavigntionCo...................... 3,132,000 1,123,578 100.00 8% 111} 194 ¢7
shlwln!gtnWntex&Powerco.......................... . 7,000,000 §,000,000 100.00 - 6% 136 136
MiiES '
Crown Reserve. ...........:............................ 1,999,957(csce eieneosoce 1.00 : 8
InhrnﬂonnlCoalmning st B o Bty BRE ‘;; Poams s
de do do mﬂ ).o'.- ceean . “e STA YA, e 0ene --o; 100.00 ! "% b ecas s .-.l-oo
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PROSPERITE

La

CANADA LIFE

ASSURANCE COMPANY

EN 1913 A EU

une autre ‘année pleme de SUCCES.

ETAT FINANCIER
Du 67éme Rapport annuel te. qu'il‘était au ler Janvier 1914.

ACTIF, PASSIF
Obligations Gouvernementales, Mumcl- Fonds de Ré-erve «Hm. 8% 9 et 8%).... $4,276,400.00
pales et autres, actions et Débentures. 819,200,5640.83 | Réclamations de décés en cours de régle-
Hypothdques sur immeubles....... ...... 19,080,829.91 DODES .. e vee v e terres oeereernenas 255,488, 35
Préts sur Polices..... ........... S 7.901,648.72 Fonds des réclamations par versement.. 107,524.00

Propriété de 1 i
gdlﬂceo aer:mg?o'f’gﬁﬂ&- 3.3}72.?;' y (l)'gs Dividendes aux détenteurs de polices en

tawa, St-Jean, Winnipeg, Regina, Edmonton, cours de paiement................00000s 22,755.86
Calgary, Vancouver et Londree, Angleterie) .. 8,680,134 60
Préts sur obligations, actions, etc....... 154,520.67 Rf:;vi/:ego:: ';?hﬁ:;g“i pourraient étre 86.799.00
Prinmes en transit et déferrées (net)..... 795,141,80 ML WIBHOUE 5w s pisiwes fsesisie Mg
Intérats et rentes ACCrUes................ 1,206,844,23 | Autres obligations ...................... 189,649, 21
Argent en mains et dans les banques.... 236,134.05 | Surplus totalav compte des détenteurs
. —_— de policesr. (Hm.8%% et 3%)........... 7,183,278.39

$52,161,794,81

RECETTES ' PAIEMENTS
Revenu des primes (net.) e eeve e... $5,600,452.43 | Réclamations pour décés
Intéréts, ete,.......... e esaeen s 2,488,433 27 (y comprin'$142.157.34 pour additions de Bonus)  $] 720,247.74
- Dotations 3 Maturité :
(y compris $34,275 96 pour additions de bonus) 413,686.96
La CONTINUELLE AUGMEN Dividendes payés aux détenteursde polices
TATION DU SURPLUS GA. (Exclusivement des additions de bonus)...... 166,490 07
GNE on 1913 parla CANADA X y
LIVE sot dus & trols factesrss Valeurs remises de polices. ............... 390,038.78
UN GAIN SUBSTANTIEL DANS Annuités payées...... ......oiiiiiiinn. 168,552.66
LES INTERETS. Total payé aux détenteurs de Polices.. $2.878,016.11
UN TAUX SATISFAISANT Oommissions, Salaires, etc............... $853,400.42
DE MORTAUITE, . . Taxes, Primes du Gouvernement, Divi-
UN BAS TAUX DE DEPENSES: dende des actions, etc. ........co......- 458,797,79
Excés des recettes sur les paiements ...... 8,804,671.88
gsoorss50| . i $8 004.8820 .. |

vactie o ta cuvaps Liee sx @0 16170481  PLEASNINISEAITS AU DETINIEONS 0 67801611
¢ y T 235 3 AT

S )

QUELQUES FAITS REMARQUABLES:

LE SURPLUS GAGNE était de 81,709,960.00 le record dans I'histoire de la Compagnie. -

LE REVENU était de'$8,094,885, une grosse augmentation sur I'aunée- précédente

L’ACTIF & été augrenté de $3 860,270. LE TOTAL DE L'ACTIF est de $52,161.794.

LE TOTAL DES ASSURANCES en Force est de $153,121,364. upe augmentation de
$8,278,,000 dans 'année

Le taux de I'intérét a encore été amélioré et la mortalité de Fannée s 6t mieux que ‘'on
ne 'y attendait, et tout celd avec un bas tanx de dépenses contribue & faire un

record de surplus.

~ |

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ “LE PRIX COURANT".
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MANU‘PACTURIRRS DE

Véhicules pour Eafants. Menbles en osier. Accessoires
pour chambres de toilette, Et chaises pour nvalides.

Exigez toujours la Marque de Commerce “GENDRON.’
DEMANDEZ LE CATALOGUE DESIRE.

THE GENDRON MFG. CO. Ltd,
- TORONTO, Canada. :

"Toles Galvanisées

“Queen’s Head”!

Le type du genre depuis un demi-sidcle.

veB WEVVYIE/

BIYYYY Y\ Jamais égalées comme qualité.
CANADA
A. C. LESLIE & CO., LIMITED.
MONTREAL |

[ Alex. McArthur & Co., Limited

-~

Feutre et Papier

N'IMPORTE QUELLE QUANTITR

Toitures Goudronnées (Roofing) prétes 4 poser, 2et 3

Papiers de Construction, Feutre & Doubler et & Tapisser

Produits du Goudron. ' Papier & Tapisser et & Imprimer
Papler d’Emballage Brun et Manille,

Fabricants du Feutre Goudronné
“BLACK DIAMOND"”

82 RUE McGILL, MONTREAL

Manufacture de Feutre pour Toitures: Rues du Havre et Logan
Moulin papler, Joliette Qué,

Donnez vos commandes maintenant pour 'es
“reovses. MAXWELL
PELOUSES L

Les Ton'euses de DPelouse
*‘Maxwell” soLt bien annoncées

et fontdes clients satisf.its partout
ol elles sont vendues.

Elles sont les tondeuses les
plus élépantes, les plus faciles 2
manceuvrer que vous puissiez ja-
mais avoir en mains—bien faites,
fortes, 1égéres A pousser et jolies
coupeuses,

. Faites en toutes grandeurs,
avecroues de
8 & 10 peuces
etavec 3oug
lames cou-
ntes. C’est
emomentde
donner vos
commandes
pour le com-
merce de
1914. Les
Tondeuses
‘“ Maxwell "
signifient des
i)roﬁts faci-
u.

Ecrivez aujourd'hui pour avoir un catalogue.

DAVID MAXWELL & SONS,

ST. MARY'S, ONT.

De Réputation Internationale

La marque de Vernis reconnue comme la pre-
miére dans le monde entier et dont le détaillant
peut pousser la vente avec entiére satisfaction.

Les Vernis et spécialités de Vernis

INTERNATIONAL

ont soutenu leur réputation depuis plus de qua-
ranteans. Ils sont le produit de 'expérience,
du grand soin et du mélange attentif des ingré-
dients; chaque bidon est garanti contenir une
Pleine Mesure Impériale.

Mettez en vedette 14 Marque International.

TORONTO WINNIPEG

Manufacture Canadienne de Vernis Etalons.

NEW-YORK CHICAGO
BERLIN BRUXELLES

LONDRES
MELBCURNE

La plus grande manufacture du monde et la premidre
qui ait établi des étalons définitifs de qualité.

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ “LE PRIX COURANT".
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Ferronnerie, Quincaillerie, Peinture
Matériaux de Construction, Etc.

LE COMMERCE DES POELES EN

1914.
(Suite)

i

“Nous attendons avec confiance une
grosse année,” écrit un autre, “les mar-
chands de gros de I'Ouest ne peuvent
meéme avoir un gros stock, car ils en ont
eu trés peu, et leurs demandes pour une
prompte livraison indiquent qu'ils s’at-
tendent 3 disposer immédiatement de ce
qu'ils ont en stock. Aussi loin que nous

pouvons voir, les marchands de gros de _

I'Ouest ne prennent seulement qu'assez
de stock pour suffire 4 la clientéle, et
nous croyons possible que le commerce
de I'Ouest sera meilleur que d’ordinaire
durant les trois premiers mois de I'année
prochaine. :

En tout cas, il,y aura certainement une
certaine quantité de poéles vendus du-
rant la premiére moitié de l'année, et
comme les marchands de gros (du moins
les notres) n’ont pas de stock en main,
ces poéles devront venir des manufactu-
riers aussitot que la demande s'ouvrira.
Pour le commerce de I'Est, nous nous
attendons a une considérable augmenta-
tion, car les marchands en général, n’ont
pas donné d’aussi grosses commandes
d’automne que d’ordinaire. En général,
nous ne pouvons douter que le commerce
de 1914 sera bien plus considérable qu’en
1913, et nous-mémes nous allons en faire
une année “porte-drapeau’”.

Un manufacturier de I'Est écrit: “Il y
a une bien plus grande sensation d’opti-
misme que jamais dans les Basses Provin-
ces, et elle est basée sur une bonne fon-
dation; aussi je pense que dans I'avenir
nous pouvons baser avec certitude nos
calculs sur un développement continu
du reste du Canada.”

“Nous n’'avons aucune raison,” dit un
manufacturier d'Ontario, “d’étre pessi-
mistes a propos du commerce de 1914
dans le Nord-Ouest, car nous avons
toute confiance que les affaires revien-
dront 4 des conditions plus normales
lorsque la récolte de 1914 sera en vue.
Tant qu'au commerce de I'Ontario et de
Québec, il devrait étre bon, sinon meil-
leur qu'en 1912 et 1913.”

Les manufacturiers que nous avons
cotés, sont tous grands et importants,
faisant affaires dans toute I'étendue du
pays. Quoique leurs opinions ne s’ac-
cordent pas dans chaque détail, il est

bien évident qu'ils le font dans les points
les plus vitaux. Lt ces points sont a
I'effet que 1914 verra de:meilleures con-
ditions commerciales, si ce n'est tot, du
moins dans I'automne de cette année.

En vue du plus grand nombre de co-
lons qui sont venus durant I'année pas-
sée et de la grande augmentation de su-
perficie défrichée, a cause de cela et de
I'exceptionnelle douce température de
l'automne et du commencement de I'hi-
ver derniers, il est probable que cette
superficie sera mise en culture, 1'Ouest
devrait avoir méme une plus grande ré-
colte de grains qu'en 1913. La qualité,
naturellement, dépendra grandement des
conditions climatériques.

Dans les prévisions pour 1914, il y a
beaucoup de place pour l'optimisme; il y
a peu d'encouragement pour le pessi-
misme. Y

EXPOSITION ET CONVENTION
DE QUINCAILLERIE

Du 16 au 21 février 1914,

L’inauguration de l'exposition d'Ot-
tawa qui est en ce moment trés proche,
montre un intérét croissant chaque
jour. 11 est particuliérement heureux de
noter le nombre des marchands de Que-
bec qui ont signifié leur désir d’aller &
Ottawa,

Des demandes 3 propos des taux de
chemins de fer et autres renseigne-
ments arrivent chaque jour, Pour le
profit de nos lecteurs, nous allons ex-
pliquer briévement que les billets peu-
vent étre achetés pour Ottawa de tous
les points du Canada, excepté la Co-
lombie Anglaise, au prix d'un simple
passage pour tout le voyage aller et re-
tour. Pour s’assurer le taux d’'un simple
passage, il est nécessaire de demander
a votre agent des billets de vous ven-
dre un billet sur le plan de certificat de
convention, et lorsque vous présenterez
ce certificat 3 Ottawa, un billet de re-
tour sera émis sans frais, excepté 25c
pour certifier le billet.

La désastreuse explosion 3 Howick
Hall, la semaine derniére, qui a endom-
magé la batisse que I'on devait employer
pour l'exposition, a eu le résultat que
I'on s'est procuré une plus grande et
plus belle batisse que la premiére pour

cette exposition, Les manufacturiers
ont déployé une grande énergic et ont
agi promptement pour se procurer de
nouveaux locaux. M. F. M. Tobin, le
secrétaire de la Canadian Hardware
Manufacturers’ Association, arrivé a
Ottawa dans les vingt-quatre heures
apreés l'explosion, s'est assuré de
veaux quartiers et a notifié les journaux
immédiatement que l'exposition se fe-
rait sans interruption.

Au point de vue éducationnel, pour
le service actuel et le bénéfice du mar-
chand, aucune meilleure méthode de
distribution de renseignements ne peut
étre imaginée que l'exposition que les
manufacturiers ont établie a cette fin,
Elle permet au marchand de comparer
les prix des articles sur place; d'obtenir
des renseignements sur la marchandise
qu'il tient en stock, et ce, d'une fagon
telle, qu'il en acquiert une éducation
compléte et permanente. Chaque mar-
chand devrait faire son possible pour
assister i cette exposition, et, si possi-
ble, y amener son commis, ou envoyer
son. commis. Ceci est 3 la portée de
tout marchand, car les taux pour le
voyage sont bas, et des prix trés favo-
rables ont été accordés par les hotels
pour l'accommodation durant la semadi-
ne.

Les divertissements qui seront four-
nis par les manufacturiers au commerce
visiteur, est une attraction que 'on ne
peut négliger, et ainsi, la semaine sera
non seulement profitable au marchand,
mais ce sera aussi une agréable semaine
pour lui,

N'oubliez pas d’amener les dames
avec vous si vous pouvez le faire, car
une attention et des soins spéciaux
sont donnés 3 l'accommodation et au
confort des dames qui assisteront 3 cet-
te exposition avec les commergants.

Le train spécial quittera Montréal
le lundi soir, Les marchands qui pour-
ront prendre ce train le trouveront en-
tierement composé de marchands allant
a lexposition, Ceci rendra le voyage
plaisant de Montréal 3 Ottawa, mais il
n'est pas nécessaire de prendre ce train
si vous désirez en prendre un autre pour
aller 3 Ottawa durant la semaine, mais
si c’est votre intention de le prendre.
assurez-vous que votre billet du G -nd-
Tronc porte de Montréal 4 Ottawa.

nou-
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Cette annonce est-elle bonne P Oui, Pourquoi,? |
Pouvez-vous nous le dire ? Certainement. ~Alors dites-le nous.

Au marchand détailleur. Monsieur :

I

Avez-vous réfléchi longtemps, assez pour établir votre responsabilité envers vos commis aussi bien
que celle de vos commis envers vos clients et vous-méme? Naturellement vous avez réfléchi et vous vous
étes pourvu d'un systéme pour arriver & ce but.

Ceci étant donné, nous désirons que vous fassiez connaissance avec “SHOUPERIOR' qui est
maintenant employé par des marchands au Canada et dans toute I'étendue des Etats-Unis, pour protéger la
maison, c’est-A-dire vous, vos commis et vos clients, et vous donner le maximum d’ efficacité, €liminant toutes
dépenses muhles Si cette ligne vous intéresse et que vous aimiez & savoir au juste comment ceci s’accomplit
par “SHOUPERIOR,” nous vous invitons 4 écrire sur votre papeterie, & notre “Bureau de Coopération,

Systtmes et Modeles,” qui est maintenu entiérement pour votre usage, “gratuitement” C'est une portie de’
notre service. '

“Souvenez vous que vous me pouvez dépenser un dollar avec nous & moins qu'il me 8ot évident
~ que vous en profitiez. Demandez le Systéme de Detml Safeguard o Sub 10 Form C3.

AUTOGRAPHI RECISTER O, OF CANADA LIMITED, 10 ue Sr. Pean TH—

)'.

g [ww) Vous devriez insister pour avonr ce
” vernis a plancher.

Le-fameux “Liquid Granite” de Berry Brothers est I’étalon depuis
il des générations. Il résiste bien a toutes les plus rudes epreuves de
Al durée et de détérioration.
Il a'un bon aspect, une bonne durée et est le produit d'une
S expérience de 55 ans. Ce n’est pas tant le montant que vous payez que
&K ce qu'on vous vend qui détermine la valeur d'un vernis. ;
= Le “Liquid Granite'’ est un vernis d’ une si remarquable souplesse et H
élastncnte que, bien que le bois recouvert de ce vernis puisse se bossuer a la suite d’un coup, |
le vernis cédera sans craquer et, si on le lave a |'eau savonneuse, il n'en sera pas affecté.
Si vous achetez le “Liquid Granite” de Berry Brothers, vous SAVEZ que vous avez un, pro-
duit de qualité--pourquoifaire des essais avec quelque chose qu’on PRETEND aussi hon, ?

1858  BERRY BROTHERS 1914

Les plus grands manufacturiers de vernis du monde entier.

WALKERVILLE, . - . : ONTARIO (

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ “LE PRIX COURANT".
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(Ferronnerie) Marché de Montréal

—

LA SITUATION.

Il 'y a encore aucun changement
dans la situation du marché de la quin-
caillerie et ferronnerie, Les prix n'ont
subi aucun changement et sont toujours
fermes. Le commerce est bon pour cet-
te époque de I'année et les rentrées de
I'argent se font assez bien,

Nous cotons:

PLOMBERIE
. Tuyaux de plomb

Les prix sont de 7.50 moins §% pour
tuyaux en plomhb et de 9.00 poar tuyauy
de plomb composition’ moins 5%.

Tuyaux de renvol en font et acces-

. soires . ‘

Les escomptes gur leg prix de la liste
sont: tuyaux légeu,‘ 60%; tuyaux moyens
et extra-forts, 65%, et accessoires légers,
moyeng et extra-forts, 70%.

Tuyaux en fer
Tuyaux noirs: 14 pouce & 3§ pouce, 65

p.c.; ¥ pouce, 70 p.c.; 3 a 2 pouces, 74%

p.C.; 214 a 4 pouces, 74 p.C.
Nous cotons, prix de la liste:
100 pieds 6.00
100 pieds 6.00
100 pieds 8.50
100 pieds 11.50
100 pieds 17.00
100 pieds 23.00
100 pieds 27.50
100 pieds 37.00
100 pieds 58.50
100 pieds 76.50
100 pieds 109.00
100 pieds 92.00
Tuyaux galvanisés
Tuyaux galvanisés: %4 3 3§ pouce, 50
p.C.; % pouce, 59 p.c.; ¥ 3 2 pouces, 6474
p.c.; 2% a 4 pouces, 64 p.c.
Nous - tons. prix de liste:
% 100 pieds 6.00

TRV ERTRRER

4

” 100 pieds 6.00
Ya 100 pieds 8.50
% 100 pieds 11.50
1 - 100 pieds 17.00
14 100 pieds 23.00
1% 100 pieds 27.50
2 100 pieds 37.00
2% 100 pieds 58.50
3 100 pieds 76.50
3% 100 pieds 92.00
4 100 pieds 109.00
Tuyaux en acier
2 pouces 100 pieds 9.60
2§ pouces 100 pieds 12.25
3 . pouces 100 pieds 13.30
31 pouces 100 pieds 15.55
4 pouces 100 pieds 19.80

Fer-blanc Charcoal

Nous cotons: 1 ¢. 14 X 20 4.65
Fer-blanc en
X. Extra par X et par cse 1.00

suivant qualité,
(Caisse de 112 feuilles, 108 lbs, net)
Au coke — Lydbrook ou égal
IC, 14 x 20, base bte 4.45
(Caisse -de 112 feuilles, 108 1bs, net)
Au Charbon—Terne-Dean ou égal
IC, 20 a2 28 . bte 7.
(Caisse de 112 feuilles, 216 1bs. net)
"~ (Caisse de 560 1bs.)
. Peuilles étamées
XX. 14 x 60, gauge 26 1b. 0.07 o0.074
72 x..30 gauge 24, 100 lbs. 8.50
72 x 30 gauge 26, 100 lbs. 9.00

* Toles galvanisées “Canada”

Nous cotons: 52 feuilles, $4.65; 60
feuilles, $4.90.

Téles noires

Feuilles:
223 24 2.65
26 2.75%
28 2.85

Téles galvanisées

Nous cotons i la caisse: Fleur
Gorbals Queens  de

Best Best Comet Head Lis

28 G 4.40 3.95 4.40 4.20

26 G 4.20 3.50 4.20 3.95

223224G375 345 3.75 3.45

16-20 3.65 3.20 3.65 3.35

Les prix de la marque Comet sont plu-
tot a la hausse.

Toles Noires “Canada”.

sa Feuilles 2.75
60 Feuilles 2.8
75 Feuilles 2.90
Apollo

108 0z=28 Anglaig 4.35
28 G.=26 Anglais 4.10
26 G 3.8
24 G, 3.60
2 G 3.60
16 4 20 G. 3.45

Moins d’une caisse, 25¢ de plus par

100 livres,
28 G. Américain équivaut 4 26 G. An-

glais.

Petite tole 18 x 24

Petite tole 18 x 24

Soudure

Les prix sont plus élevés de 1c par Ib.

Nous cotons: barre demi et demi, ga-
rantie, 25%¢; do, 23¢ “Wiping”, mé-
tal pour plombiers, -

QUINCAILLERIE
Boulons et noix

Trés ferme et 4 1a hausse.
Nous cotons:

Boulons 3 voitures Norway ($3.00) so
et 10 p.c.

Boulong & voitures carrés ($2.40) 6o et
10 p.C.

Boulons -3 voitures ($1.00): grandeurs. ¥
et moindres, 60 et 10 p.c.; 7/16 et au-

52 feuilles 4.45
60 feuilles 4.70

CARTOUCHES

“Fabriquées au Canada pour

. APPRECIEZ NOTRE SERVICE

La coopération entre notre manufacture et nos départements de ventes nous a permis de mettre sur le |}
marché les Cartouches Dominion, un produit parfait qui est devenu une partie attrayante et sécoulant |f
rapidement de notre stock. Nos ventes garantissent ce que nous disons et notre intérét dans vos ventes de ||

nous fait vous offrir Ja coopération de motre dépa‘a.ftement de publicité durant I'année courante. Il
nous fait plaisir de faire cette offre, car elle vous rapportera de tonnes affaires si vous voulez en profiter.

'DOMINION CARTRIDGE COMPANY LIMITED, ~ MONTREAL.

DOMINION ‘i

les Sportsmen Canadiens.”

. o EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ “LE PRIX COURANT”.
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Le succés d'un commerce
dépend absolument de la satis-
faction donnée & la clientdle, et
rien ne peut satisfaire un client
davantage que la qualité.

PAINTS &
VARNISHES

-

Les Peintures

MARTIN - SENOUR
100% Pure

et toute la ligne de Produits
MARTIN - S8ENOUR

VERNIS, EMAUX, eto.,

étant de qualité supérieure, il
8'ensuit que nos agents distribu-
teurs ont l'avantage sur leurs
oppositions,

La campagne d'annonces
que nous entreprenons pour le
printemps daus p esque tous les
Jjournaux et revues du pays sau-
1a contribuer & stimuler la ven-
te, et chacun en retirera son
profit.

S'il n'y a pas d’agent chez
vous, écrivez de suite, et prenez
avantage d'une proposition pay-

ante.
The

Martin-Senour

Company Limited.

Fabricants de Peintures et Vernis.
MONTREAL, CHICAGO,

TORONTO,

WINNIPEG, LINCOLN,
HALIFAX,

dessus, 5234 et 12}4 p.c.
Boulons i machine, § pce et au-dessous
65 et 10 p.c.
Ball 100 lbs. 11.20
Boulons 4 machine, 7/16 pce et au-des-
sus, 60 p.c.
Boulons i lisse, § et plus petits, 60 et
62% p.c. :
Boulons 4 lisse, 7/16 et plus gros, 50 et
1234 p.c. <"
Noix par boites de 100 lbs,
Nous cotons: '
Noix carrés 4c la 1b. de la liste
Boulons 4 charrue, 55 et 10 p.c.
La broche barbelée est cotée $2.32%
les 100 livres & Montréal,

Crampes A cltures

Fer poli $2.55
Fer galvanisé z.gs
Broches pour poulaillers
$ x 20 x 30" 4.10
$x 30 x 36" 4.75
f x 22 x 24 5.00
$ x 22 x 30" 6.3
L'escompte est de 60% sur la liste.

§ x 20 x 24" 3.40
t x 22 x 36" : 7.50

Broche galvanisée, etc,

Nous cotons:

o9 les 100 Ibs. 2.30
No 12 les 100 lbs. 2.45
No 13 les 100 Ibs. 2.5§

Poli bralé:

o Io les 100 lbs. 2.33
«No odo les 100 lbs. 2.35
.Non: les 100 lbs. z.g

No 12 les 100 lbs. 3.

No 13 les 100 Ibs. 2.70
No 14 les 100 lbs. 2.80
No 15 les 100 1bs. 2.8s
No 16 les 100 1bs. 3.00
Brilé, p. tuyaux 100 lbs. No 18 3.8%
Briilé, p. tuyaux 100 lbs. No 19 4.70
Extra pour broche huilée, 10¢c p, 100 1bs.

Broche i foin

La demande est faible,
Nous cotons net:
Marché trés ferme,

No 13, $2.25; No 14, $2.30, et No 15,
$2.40. Broche 3 foin en acier coupé de
longueur, escompte 25 p.c. sur la liste,
Plaques d’acier

100 livres 2.40
100 livres 2.70

Zinc en feuilles
Le marché est ferme.
Nous cotons: $7.25 3 $7.50 les 100 1bs.
Coudes pour tuyaux
Noug cotons 3 la doz.: coudes ronds

Y% pouce
3/16 pouce

. ordinaires 75 feuilles, $1.10; 6o feuilles,

$1.35, et polis, 6o feuilles, $1.60.

Broche moustiquaire
Forte demande,
Nous cotons: broche noiré, $1.55-par
rculeau de 100 pieds.

. Broquettes

. Pour boites 3 fraises 75 et 121 p.c.
Pour boites 3 fromage 85 et 10 p.c
A valiseg 80 et 12§ p.c.
A tapis, bleues 8 p.c
A tapis, étamées 8o et 15 p.c.

A tapis, en barils

1 40 p.C.
Coupéesg bleues, en doz. 75 et 12} p.c.

Coupées bleues et 1 pe-

santeur p.c.
Sweeden. coupées, bleues

et ornées, en doz. : 75 p.c.
A chaussures, en doz. 50 p.c.
A chaussures, en uqts 1 b, 6o et 10 p.c.

Clous de broche

Nous cotons: $2.20 prix de base, f.o.b.,
Montréal,
Clous coupés

Nous cotons : prix de base, $2.50 f. o.
b., Montréal. $

Clous A cheval

Nous cotons par boite: No 7, $2.00;

No 8, $2.75; No 9, $2.60; No 10, $2.50,
avec escompte de 10 p.c.

Fers & cheval

Nous cotons f.o.b.,, 3 Montréal:
Neverslip crampons, § le cent 3.8
et plus et plus
Noz No1
grand petit
Fers ordinaires et
pesants, le qrt ‘ 3.90
Neverslip crampous 7/16, le cent
Neverslip crampons 4, le cent
Neverslip crampons 9/16, le cent
Neverslip crampons i/x6. le ceng
Neverslip crampons §, le cent
Fer i neige, le qrt 4.15
New Light Pattern, le qrt  4.35
Fer “Toe Weight” No1 4 4
Featherweight Ne o & 4
Fers assortis de plus d'une grandeu:
baril, 10c 4 25¢ extra par baril,

[
w

Y Y Ny

b sapes

T

Chaines en fer

Trés ferme, -

On cote par 100 lbs.: :
3/16 No6 : 10.00
3/16 exacy § 8.50

16 ful s z:

exact .

3 6.50

i/lG 4.40
3.90

5/16 3.8
3.70

9/16 8.60
] 3.40
3 3.30
1 3.30
t 3.%

Vis A bois

Les escomptes 3 la liste sont de
Téte plate, acier 85 10 et 7% p.c. 10
Téte ronde, acier 8o 10 et 73 p.c. 10
Téte plate, cuivre 75 10 et 73 p.c. 10
Téte ronde, cuivre 70 10 et 73 p.c. 10
Téte plate, bronze 70 10 et 73 p.c. 10

Téte ronde, bronze 65 10 et 7% p.c. 10
Fanaux

Nous cotons:
Wright No 3 doz. 8.50
Ordinaires doz. 4.75
Dashboard C. B. doz. 9.00
No 2 doz. 7.00

Peints, soc extra par doz.

Tordeuseg & linge

Nous cotons:
Royal Canadian doz. 47.75
Colonial doz. 52.75
Safety doz. 56.25
E. Z E doz. 51.75
Rapid doz. 46.75
Paragon 1 doz. 54.00
Bicycle doz. 60.50

Moins escompte de 20 p.c. Fore de-
mande.

Munitions

L'’escompte sur les cartouches cana-
diennes est de 30 et 10 pour cent. La
demande est trés active.
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Si vous éivez SO »d,e vos arbres, -vous ne
| d’un sécateur “ORCHARD KING”.

Cette cisaille & élaguer, dont on se sert &
deux mains, coupe une branche d’arbre,
verte, d'une épaisseur de deux pouces.

pouvez vous dispenser

Un coussinet & biller +n rend le fonction-
nement facile et prét ient I'usure.

Remarquez la force composée du levier et
notez aussi Fentaille dans la lame prés du
boulon du pivot. Ces caractéristiques ex-
clusives déterminent une puissante cou-
pure trés longue, de telle sorte que les
branches ne sont pas abimées ou écrasées,
mais coupées bien nettement. Par suite .
les arbres guérissent vite.

Si votre marchand en gros ne tient pas
en magasin cette cisaille & élaguer, écri-
vez-nous pour connaitre nos prix.

TAYLOR-FORBES COMPANY Limited,
246 Rue Craig Ouest, MONTREAL. . ‘

43
Plomb de chasse o Etain en lingots Nous cotons:

Nous cotons net: Nous cotons: $45.00 les 100 livres, Gallon 1.45 1.90
Ordinaire 100 lbs. 10.00 livres, Lemi-gallon 1.50 1.9%
Chilled 100 1bs. 10.40 _Marché tranquille, demande peu con-  Quart, le gallon 1.55 1.7§
buck and Seal 100 lbs. 10.80 sidérable, kn boites de 1 Ib, 0.10 0.I2

METAUX Plomb en llngota
Antimoine Plus fort: $5.50 & $5.75. Verres & Vitres
Le 'marché est 4 la baisse, $9.25 3 $9.50. Zinc en lingots Les prix sont trés fermes.
: La demande est forte. N
Fonte Nous cotons: $6.25 & $6.50 les 100 li- ous cotons: Star, au-dessous de 26
cNom §°;°n': vres. ; pouces 2(:mn: 50 pledla $1.85; 100 pieds,
t 24. ' .40; a 40, ieds, $2.00; ieds,
Cla::::ce tI)‘le’ 3 zx‘.o? HUILES, PEINTURES ET VI- gg. 41 3 ;%. S)l%opl;ie:h.s as:.ooo;x o;)‘ pile&':.
Fer en barre HTfEfiﬁn ;t:oapads; $azs; 6 sisz:; 100 pieds, $4.50;

Faible. uile de 5 _pieds, $5. )

Nous cotons: Prix fermes. s Do.ut;IGe iDumond.' 1.°: pieds: °.‘ as.
Fer marchand base 100 Ibs. 2.15  Nous cotons au gallen, prix nets: hui- ‘,5,'“;5 . 6403 $5-4Ss. o 5°" %’5' 514
Fer forgé base 100 lbs. 2.30 le bouillie 65¢, huile crue 62c, 51 975'3 : . z.%' ‘7'35’ 71 e $12.50;
Fer fini base 100 Ibs. 2.40 t 4 85, $7.75; 86 d 9o, $8.50; 91 4 s,
Fer pour fers i cheval ) ) - Hulile de loup-marin ~ $1000. .

base 100 Ibs. 2.40  Nous cotons au gallon: Vert de Paris pur
Feuillard mince 1# 4 2 pcs base 3.20 Huile extra raffinée 70c
el 2 Forte demande,
Feuillard épais No 10 base 2.2 Essence de térébenthine Barily i pétrole ’ 0.00 0.19
. Acler en barre Ferme. Drum de 50 4 100 lbs, 0.00 0.20%

Faible. Nous cotons 72c le gallon par quantité Drum de 25 1bs, 0.00 0.204

Nous cotons net, 30 jours: de 5 gallons et 67¢ le gallon par baril. Boites de papier, 1.1b. 0.00 0.22%
Acier doux base 100 Ibs. 0.00 2.25 Blanc de plomb Boites de ter-blanc, 1 1b.  0.00 0.233
Acier 4 rivets base 100 Ibs, 3.10 3.2§ Forte demande. Ferme. Boites papier, # Ib, 0.00 0.24}
‘Acier ibliu: bu: 100 lb.l'bn. 0.00 .32.2%. g}anc de pllomb pur 8.25 Boites fer-blanc, § Ib. 0.00 .35}
Acier 3 bandage base 100 0.00 3.25 anc de plomb No 1 .60
Acier 4 machine base 100 lbs. 0.00 2.25 Blanc de plomb No 2 ;.40 .Ctblu % cordagss
Acier i pince base 100 Ibs. 0.00 2.95 Blanc de plomb No 3 6.9s Best Manilla base 1b. 0.00 o0.15
Acier & ressorts base 100 Ibs. 2.75 3.10 Blanc de plomb No 4 6.75 g,ﬂtiSh Manilla gase }tl; 0.00 0-14i

Cuivre en lingots Pitch Lathyar siugle  Base il o Gl

Le marché est faible. i Nous cotons: : Lath;arn dlougl: base 1b. 0.00 o:(x’gg

Nous cotons: $17.00 & $17.25 les 100 Goudron pur, 100 lbs. 0.70 0.80 Jute base 1b.  0.00 o.10%
Ibs. Le cuivre en feuilles est coté 3 2sc  Goudron liquide. brl 0.00 4.00 Coton base 1b. 0.00 0.35
la-livre. s ' : eintures préparées Corde & chissis base 1b. 0.00 0.34

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ “LE piux COURANT".
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Nos 800 ‘cg 838 Laiton jaune fort 0.00 0.08
Papiers de Construction . pouce s3i  LAMCH fines 00 B
Trés ferme, 14 pouce 0.37 . Ylomb 0.02% 0.043
Nous cotons: 13 pouce 0.45 /nc 0.00 0.03
Jaune et noir, pesant 0.00 1.80 ;4 pouce 0.5 La tonne
Jaune ordinaire, le rouleau 0.00 0.35 2 pouces 0.07  Fer forgé No 1 0.00 12.50
Noir ordinaire, le rouleau 0.00 0.43  2{ pouces 630  iver tunatt et Sbbris de ’
Goudronné, les 100 lbs. ~ 0.00 2.35 2} pouces 0.81 machines No 1, 0.00 16.00
Papler a (apl', les 100 lbs, '0.00 2.60 2¢ pouccs 0.95% Plaquc' de poele 0.00 12.50
l'apier 4 couv., roul, 2 plis 0.00 0.75 3 pouces 1.07 - bontes et -aciers malléables 0.00 9.00
Papier 4 couv., roul, 3 plis 0.00°0.95 3} pouces 1.49  Pieces d’acier 0.00 5.00
Papier surprise, roul,, 15 1bs. 0.00 0.40 4 J:ouc“ z'llz Rt \ e
éme escompte que pour toutes les s
Charni¢res (couplets) No 840 dharmitres daeléy Holl Vieilles claques 0.00 0.00
14 pouce :-37 FERRAILLES PLATRE
I pouss oa La Ib.  Platre mélé de sable, f.0.b., au char 5.50
rﬂs. sur char .10 Cuivree fort et fil de cuivre '0.00 0,11 - Platre dur (Hard Wall), f. o. b, 20 .
2} pouces 0.92  Luivre mince et fonds en 'Pl::z:: “uxe't(g’luter Pu’il) en ba-l 5
2t pouces 1.07 cuivre 0.00 0.09 P ’ ,
3 pouces 1.30 Lmton rouge fort o 00 0.I10 rils, sur char, a.10
Durant la semaine terminée le 24 jan- Hochel.aga 4,790 St-Paul 300
vier 1914, la ville a émis 18 permis de St-D?ms “ 18800 St-Henri 1,325
construire, au cout total de $86,400 pour Launex: 11,460  Rosemont 1,000
les nouvelles constructions, et de 8 per- . St-Louis 60
mis pour les réparations, St-Georges 14,000 Total $05,075
Les chiffres ci-dessous en indiquent la  St-Laurent 400 .
répartition par quartier et donnent le Ouest 16,700 ' Nouveaux permis
coiit approximatif de chaque construc-  Delorimier 7,225 0Ru;: I;I)o:re-D;ixxb:’ Ouest, tqu:n-t:;:r
i i itai ‘ i . 5 -Baptist '00 uest; 1 batisse reaux, 4 étages, 2e
tion, moins les détails des permis au itn;le:; aptiste 5 classe coiit prob. $16.706. Broprictaire,
densotia .de 31,000, - A i Banque de Montréal, rue St-Jacques.
Quartier— Coit. Ste-Anne 15,800 Rue Chabot, quartier Delorimier;
Notre-Dame de Graces $2,450  St-Joseph 195° maison,§ logements 3 étages, 3e. clas-

Exposmon de Qumcalllene,

‘Convention de Qumcalllene
A OTTAWA, DU 16 AU 21 FEVRlER 1914

La plus grande Exposition de Quincalllerie lamals tenue en Amérlqno

Messieurs les Marchands,

Le prix réduit du voyage de Montréal & Ottawa et retour, y compris la chambre

- d’hétel pendant cing jours & I'un des deux beaux hétels Chateau Laurier ou le
Nouveau Russell, sera de $8.45; ceci solde les frais du voyage aller et retour, et de la
chambre pendant cinq jours a I'hstel. Le tarif réduit s applxque atoutesles stations

de départ. ’

F. M. TOBIN,

Woodstock,

Secrétaire de I'Association
des Exposants de Quincaillerie. ’

Ecrivez pour avoir tous renSeignements. Faiteé-le aujourd’hui méme.

'J. A. BEAUDRY,

———

———

80, rue St-Denis, Montréal,
Secrétaire de PAssociation
- des Marchands-Détailleurs.

- EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, 'CITEi “LE PRIX COURANT".
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La progression du Dominion ouvre un marché plus vaste et nos mar-
chandises sont les mieux établies dang leur ligne. C'est une bonne raison
pour tenir les

REGLES ET CALLONS" Dl MESURE

On les demandera. Ils donneront utilfaction. Ils sont faiu au Canadn
Iy annoncuont tout votre stock.

“CATALOGUE SUR DEMANDE.

mzwﬁauﬂa 0FWDA.ITA

lep.so&ozvr
. X C . ge9 T B : ~
La Carabine “Bayard” a Chten et Détente Automatiques
Décharge puissante. Ligne élégante. Simplicité de mécanisme. Pidces interchangeables. Traverse
tros pouces de sapin. Pése 4 livres. Peut étre déraontée rapidement rien qu’avec un tournevis.
ECRIVEZ ‘I'OUR AVOIR UNE BROCHURE DESCRIPTIVE.
’ a s
McGILL CUTLERY CO., (REG'D - Boite Postale 580, Montréal.
T .- . D e IR .
; ' YZTIINTIIY QUATRE TRAINS : S —— i
GRAND TRUNK 5vs7em IESHTINE B8 8 L= PACIFIQUE SR UL
"+ LA VOIE DOUBLE T CANAD'EN REAL:
Montréal et. Toronto. De Ia Gare Windsor ponr :
“ : ; BOSTON, LOWELL, *9.00 a.m., ¥8.00
Aménagement lnpéneur Wagoné.compamments Club’ : TORONTO, CHICAGO, *9o05 a m , *1 o 00 p.m. et
au train de 10 h, 30 du soir, : r*n .00 P. m8 pour TORONTO-NORD.
OTTAWA, {805 am., §840 am., t9.1§ a.m.,
L**International. Limited” ; e g TR
*
Le Train lo pluo beau et Io plus rapldo du canada | SHF}R’;;‘ g?nKE*;;s I,;';,,N URYILLB, Soas 4,
Montréal-Toronto—Chlcago, dog h du matin, tous les jours. HALIFAX et l,\dONCTON *7.25 p.m,
\ ST-JOHN, N. B., *7.25 p.m
Montréal-Ottawa ST-PAUL, édlr;JINEAPOLIS *10 30 p.m.
s INNIPEG, VANCOUVER, o9. .m, *
8 h. matin 8 h. o5 soTr, tous les jours, De la Gare Viger pour : 945 p
9 h. or matin, 4h. soir, excepté dimanche. QUR*EC, f9.00a.m., ¥1.30p.m., *5.00p.m., *11.30p.m.
’ TROIS-RIVIERES, *9'00 a. m. . *1.30 p.m., ¥5.00
Montréal-Québec , p.m., 16.30 p m., *11.30 p.m.
. SHAWINIGAN FALLS et GRAND'MERE, *g.00
Sherbrooke-Lennoxville e TE jo P, *5.00p m.
= » 2 ¢ . LIE * 2oam t9.00 a.m., 15.30 p.m.
8 h. ot ma.tm, 8h.15 so?r, tous les jours. SAINT-GABRIKL, §8. 20 a.m., t9 coa.m., 5.30 p m.
et 4 h. 16 soir, excepté le dimanche. ) OTTAWA, *8.00 a m., *5 45 p.m.
R - SAINTE-AGATHE, ¥3, 45 a.m., i1.45 p.m , *4.00 p.m,
Montréal-Portland irr.1s p.m
] NOMININGUE j8.45 a m., i1.45 p.m., t4.00 p.m.
8 h. or matin, 8 h. 15 soir, tous les jours. " (*) Quotidien. (1) Quot:dlen, excgpté gnnanche (§) Di-
manche seulement. (i) Samedi sculement.
EXGI"'S'OIIS dQ Oolons . (j) Mardi et Jeudi senlement.
Billets aller et retour pour 1'Ouest du Canada, vid Chi-
cago, chaque mardi, jusqu'au 28 octobre. Bons pour deux : BUREAU DES BILLETS
- mois. ” ;
— 141-143 rue Saint-Jacques
BUREAUX DES BILLETS EN VILLE: -
122 rue St-Jacques Angle St-Fradgois-Xavier. Tél, Uptown 1187, . -!DI"GE DOMINION Expngss
Hotel Winlsor ou gare Bonaventure, Main 8229, x PHONE, 'HAIN_.IQC

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ “LE PRIX COURANT".
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Les Planches a Laver “EDDY”

Ne déchirent ni le linge ni les mains.

Faites par

The E. B. EDDY COMPANY a HULL

Vendues par tous les marchands réputés.

o |
se; cout prob, $4,500. Propriétaire, A.
Chaussé, 1129 Mont-Royal Est,

Rue Hotel de Ville, quartier Laurier;
1 maison, 3 logements, 2 étages, 3e
classe; cout prob. $2,500. Propriétaire,
J.-Bte Poirier, 1925 de la Roche.

Rue Chapleau, quartier Delorimier; 1
maison, 2 logements, 2 étages, 2e clas-
se; cout prob. $2,700. Propriétaire, Ant.
Passette, 1415 Franklin.

Rue.Marqluettc, quartier St-Denis, 1
magasin, 1 etage, 3e classe; cout prob.
$1,200, Propriétaire, O. Létourneau, 50
St-Plierre. :

Rue Alma, quartier Laurier; 2 mai-
sons, 10 logements, 3 étages, 3e classe:
cout prob. $8,000. Propriétaire, Isaie La-

voie, 2396 Drolet,

Rue Bordeaux, quartier St-Denis; 1
maison, 3 logements, 2 étages, 3e classe;
coiit prob. $3,000. Propriétaire, L. N.
Germain, 2714 St-Hubert,

Rue Chiteaubriand, quartier St-De-
nis; 3 maisons, 9 logements, 3 étages,
3e classe; cout prob, $6,500. Propriétai-
re, M, Larose, 2240 Chateaubriand.

Rue Beaubien, quartier St-Denis; 1
maison, 2 logements, 2 étages, 3e classe;
coiit prob, $2,500. Propriétaire, B. Ta-
bacguick, 1445 Fabre.

Rue King, quartier Ste-Anne; 1 mai-
son, 1 magasin, 1 étage, 3e classe; cout
prob. $15.000. Propriétaire, McClary
Mfg. Co., London, Ontario, o

g

Rue Ontario) Est, quartier Hochelaga;
1 maison, 1 magasin, 1 logement, 1 éta-
ge, 2e classe; coiit prob, $3,000. Pro-
priétaire, H. Wilson, 1631 Ontario Est.

Rue Ste-Catherine Quest, quartier
St-Georges; 1 maison, 1 logement, 3
étages, 2e classe; coit prob. $14,000.
Propriétaire, British Realty, rue St-
Jacquees,

Rue Notre-Dame Quest, quartier St-
Henri; 1 maison, 1 théitre, 1 logement,
1 ctage, 3e classe; coiit prob. $1,000.
Propriétaire, Rosario. Therrien, 2626
Notre-Dame Ouest.

2éme Avenue, Rosemont, quartieer
Rosemont; 1 maison, 2 logemeents, 2
étags, 3e classe; cout prob. $1,000, Pro-

- priétaire, O. Perrin, 1296 Dorion,

" Profits et Livres

Chaque fois que vous vendez quoi que
cesoitd votre comptoir, 1a justesse de vos
balances détermine votre profit ou votre
perte. Il vaut mieux pour vous ne pas
avoir de balance du tout que d’en avoir
une inexacte, car les erreurs qu'elle vous
fait commettre vous causeront bi-n des
ennuis, Si la perte est trop 1égdre, vos

teté et vous perdrez
leur clientdle. Si la
pesée est trop lourde
vous perdrez de 1'ar- g8
gent 4 partir du jour
ol vous commencerez LB
4 vous en servir, v)

clients mettront en doute votre honné-

Meilleur que le Savon.

FAIRBANKS

‘‘Les balances qui ont rendu le pesage juste.”

Elles sont manufacturées depuis plus de 8o ans et ont une
réputation internationale pour la Justesse et la durée. 1es
Balances Fairbanks ont été adoptees par les gouvernements
des Etats-Unis, du Cansda et étrangers, et sont universelle-
meat employées dans presque tous les cas o) I'exactitude des
poids entre enligne de compte pour réaliser des bénéfices. La
Bascule Transportable illustréeiciest notre typeétalot pourla
pesée detons les genres de marchandises géngrales. Comme
pour toutes les Bilances Fairbanks, toutes ses parties sont
fabriquéesau moyen desmeilleurs matériaux ; lessupports et
pivots sont en acier finement trempé. On les livre avec on
sans roues. Diverges grandeurs, pesantde 4004 2,500 livres,
Ecrivez pour avoir notre Catalogue et nos prix.

THE CANADIAN FAIRBANKS-MORSE C0., Limited.

84 Rue St-Antoine, MONTREAL.

Snap est un savon—c'est mieux qu'un savon.
Le savon nettoie la surface de la peau, mais
remplit les pores, ce qui finalement endomma-
ge la chair. Snap nettoie les pores et ra-
fraichit la peau, la laissant propre et non
endommagée. ‘

C'EST MEILLEUR QU'UN SAVON.

Ayez-en un stock maintenant et vous verrez
que cela vous rapportera de 1'argent.

Snap Company, Limited
~ MONTREAL |

: |

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ “LE PRIX COURANT”. -
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Aelor nu cuivre (noir, non peint) Le méme acler avec culvre (nolr, non peint).

VOICI LA PREUVE

Que 'acier “Keystone” mélangé de cuivre est plus durable pour fins de toitures que l'acier sans cuivre.

La vignette ci-dessus montre le résultat de l'actuelle exposition & la température. Des séries d'expériences
similaires ont toutes prouvé d'une manitre concluante que Vacier “KEYSTONE" mélangé de cuivre est plus
durable pour fins de toitures que l'acier ordinaire ou le soit-dicant “fer pur”. L'acier & mélange de cuivre
|l peut étre fourni en feuilles noires ou galvanisées & une légére hausse de cofit sur I'acier ordinaire

Demandez notre brochurette donvant des illustrations photographiques des expériences actuelles ; vous
la trouverez trés intéressante.

UNITED STATES STEEL PRODUCTS COMPANY

NEW.YORK, E.U.A. Succursales: WINNIPEG ET VANCOUVER.
: Aunb des ventes pour I'Est du Canada.

_'B. & S. H. THOMPSON & Co., LIMITED

Edifice Transportation Edifice Traders Bank
MONTREAL 2 ; TORONTO

LES OUTILS DE BUGHERON
DE PINK

Les outils Etalons dans toutes les provinces
du Dominion, en Nouvelle Zélande, Aus-
tralie, ete.

Nous manufacturons toutes sortes d’outils
de bicheron—Légers et de Bonne Durée.

TELEPH. LONGUE DISTANCE, No 87
Demandez notre catalogue et notre liste de prix. Co

Vendus dans tout le Dominion par tousles
Marchands de ferronnerie en gros et epo

détail. The
THOS. PINK Co., lelted

Manufpctunen d'OUTlLS de BUCHERON .
| PEMBROKE - ONTARIO FABRIQUES AU CANADA

=]
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NOUS MANUFACTURONS
DKS

Garde-Fen et Garde-
Cendres a I'Eprenve
des Etincelles

Notre ligne est compléteet de la
plus haute qualité.

- DEMANDEZ NOTRE CATALOGUE SPECIAL.
CANADA WIRIE AND IRON GOODS CO-.

amliiton, Ont.
Représentant pour I'Fst : JAS, S, PARKES
P. 0.Box 42 St. Henrl. MONTREAL, P.Q.

Nousmanufacturons loutes so-tes de Toile Métallique et d'ouvrages
Géneraux en Fil Métallique.
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POURQUOI ?

QUEBEC STEAMSHIP CO., LIMITED.
(Exploitée par la Canada SS. Lines Limited)

ALLEZ AUX BERMUDES

Le Steamer ‘‘Bermudian.’” & double hélice, 10,518 tonnes de déplace-
ment, quittera New-York 4 10 heures a.m. les 4, 11,18, 25 Février.
Signaux sous.marins,télégraphie sans fil, orchestre.

Voyage Record, 39 heures 20 minutes. Le plus rapide, le plus moderne
ot lo soul st débarquant ses s aux quais aux Bermudes sans

transférer.
ANTILLES

Le nouveau steamer “Guiana’’ et autres steamers quittent New-York
42 hrs pm,, 7, 21 Février, pour St-Thomas, Ste-Croix, St-Christophe,
Antigua, la Guadeloupe, la Dominique, la Martinique, Ste-Luecie, la
Barbade, Demerara.

Pour renselincmenta complets, s'adresserd D. Olivier, agent des bil-
lets, 9 8quare Victoria; J. G. Brock & Co., 221 rue des Commissaires ;
Thos. Gook & Son. 530 rue Sainte-Catherine Ouest ; W. H. Henry, 286 rue
Saint-Jacques; Hone & Riveg, 9 Boulevard Saint-Laurent ; W. H. Clancy,
122 rue Baint-Jacjues; Buccursale Nord du '‘Star,” 45 Union Avenue,
Montréal.

Cowan & Britton Limited.

Nous ne perdons jamais un
client une fois qu'il a com-
mencé a faire des affaires
avec nous.

Parce que nous sommes en
mesure de lui donner satis-
faction sous tous les rap-
ports. Nos marchandises
sont sttictement les MEIL.-
LEURES qui soient sur le
marché et nos prix sont les
mémes que chez les manu-
facturiers d’articles infé-
rieurs. Ainsi donc, achetez
les meilleurs.

GANANOQUE,_Ont.

Couplet, Pentures, Articles de Ferron-
nerie pour Constructions.

On dit toujours“qu'il ne faut pas ven-
dre la peau de l'ours avant de l'avoir tué.

Ceci, appliqué au commerce, peut se
traduire ainsi:

Ne comptez pas sur vos rentrées avant

qu’elles ne soient réellement dans votre
caisse.

GROS’SES PIECES DE FORGE. UNE SPECIALITE

NOVA SGOTIA STEEL & COAL CO.

LIMITED
MANUFACTURIERS

ACIER en BARRES MARCHAND, MACHINERIE a
ROUES, TRANSMISSIONS en ACIER COMPRIME
POLI, TOLES D’ACI(ER jusqu’a 48pcsde large,RAILS
en “T" de 12, 18, 28 et 40 1bs 4 1a verge ECLISSES,
RBRSSIEUX DE CHARS DE CHEMINS DE FER.

e —

Mines de Fer, Wabana, Terreneuve,—Mins
Hauts Fourneaux, Fours & Réverbdre 2 Sydney Mines,
N. B.—Laminoirs, Forges et Ateliers de Finissage
4 New Glasgow, N. E.

Bureau Principal : NEW GLASGOW, N. E.

=

Rue Bordeaux quartier St-Denis; 1

maison, 1 logement, 1 étage, 3e classe;
cout prob. $1,250. Propriétaire, Ludger
Lanthier, 2625 Bordeaux,

Rue Delaroche, quartier St-Denis; 1
maison, 2 logements, 2 étages, 3e clas-
se; cout prob. $2,500. Propriétaire, Jos.
Audette, 1292 Delaotche,

Rue Cuvillier, quartier Hochelaga: 1
maison, 4 logements, 3 étages, je clas-
se; cout prob. $1.300. Propriétaire, A.
Tremblay, 71 St-Timothée.

Aveenu Décarie, quartier Notre-Da-
me de Graces; 1 maison, 1 logement. 2
étages. 3e classe; coiit prob. $1,550.
Propriétaire, Jos. Ereaux. 463 Elm ave-
nue. Westmount.

OCCASIONS D’AFFAIRES:

Nos abonnés que pourraient intéres.
ser les demandes de représentations,
I"agences de marchandises, etc., publiées
dans “Le Prix Courant”, n'auront qu'a
nous faire connaitre le numéro de !'oc-
casion d'affaires qui les intéresse pour
aue nous leur adressions tous les ren-
seignements complémentaires qui pour-
vaient leur étre utiles.

80-1. Enseignes d’annonces. — Une
maison de Wolverhampton demande des
acheteurs d’enseignes d’annonces en

81-1. Articles en bois. — Une maison
de Wilverhampton désire acheter des ar-

ticles en bois tels qu'ustensiles de cuisi-
ne, ctc. '

82-1. Produits. — Une maison de Bir-
mingham demande des exportateurs de
toutes sortes de produits.

83-1. Bois. — Une maison de Birming-
ham désire acheter des planches de bou-
leau et d’érable, de 2, 214, 3 et 4 pouces
d’épaisseur. Aussi des quantités de pin
ct de chéne blanc, ordinaire et équarri.

84-1. Bois. — Une maison de Birming-
ham demande des planches, billots ma-
driers de bouleau et de hétre.

85-1. Bois. — Une maison de Liver-
pool demande des cotations pour toutes
sortes de bois de construction, c.i.f. Li-
verpool. .

88-1. Meubles de bureaux. — Une mai-

_son de Glasgow demande des catalogues

de maisons canadiennes.




