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LE PRIX COURANT, Vendredi, w Janvier iOM.

Vendez une caisse entiere
de Fèves Cuites "Simeoe"

Si ce n'est toute une caisse, suggérez au client de
prendre une douzaine de boites (Y caisse', disons un
assortiment de Fèves Cuites "Simcoe" dans leurs
différentes préparations: Ordinaires, Sauce Chili et
Sauce Tomate.

Vendre de grandes quantités signifie avoir moins de
stock et faire plus de profits.

En ayant une caisse de Fèves Cuites "Simcoe', vos
clients sont toujours préparés pour tout imprévu
car ils ont sous la main un approvisionnement ali-
mentaire et un mets délicat qui est aimé et apprécié
par tous.

"Les Fkves Culies "Sinoe" sont des gagnanes par/oui'.

"Aye:-en loujours un bon stock en mains". Q

DOMINION CANNERS, Limited
Hamilton, Canada.

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ "LE PRIX COURANT".
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PRIX COURIANTS
Dans la liste qui suit, sont comprises uniquement les marques spéciales de marchandises dont les maisons, indiquées eui caractère

noirs, out l'agence ou la représentation directe au Canada, ou que ces maisons manufacturent elles-mêmes. Les prix- indiqués le sont
d'après les derniers renseignements fournis par les agents, représentants.ou manufacturiers eux-mêmes.

WALTER BAKER & CO., LTD.
La lb.

Chocolat, Prime No
1, bte 13 lbs., pains

de ilb.et i b. 0.34
Chocolat à la Vranille,
bte de 6 lbs. 0.44
German's Sweet, j
s. et i bte de 6 lbs. 0. 26
Breakfast Cocoa, bte
de I/s, J, sI ., 12
lbs. to box et 5 Iba.
tins. 0.39
Chotolat sucré, cin-
quième bte 6 lbs.

pains de î/S lb. 0.21
Chocolat sucré, Ca-
racas, bte de 6 lbs. 0.32

Reg ered Falcon Cocoa (Soda
TradeMr chaud ou froid), btes

de 12 Ibo., i lb. tins. 0.34
Caracas Tablets, cartons de Sc,

4o cartons par boîte 1. 25
Chocolat sucré, Auto, bte de 6 Ibm. 0.32

Ces prix sont F.O.B. Montréal.
BRODIE & HARVIE, LIMITED.
Farines préparées de Brodie La doz.

Red XXX* pqts de 6 Ibs 3.10
Red XXX pqts de 3 1bs. 1.6o
Crescent pqts de 6 lbs. 2.90
Crescent pqts de 3 Ibo. i.So
Superb pqts de 6 lbs. 2.70
Superb pqts de 3 Ibm. 1.40

Buckwheat pqts de 3 Ibo. i .6o
Buckwheat pqts de 6 Ibo. 3.10
Griddle-Cake pqts de 6 lbs. 3.10
Griddle-Cake pqts de 3 Ibm. i.6o

Cartons contenant i doz. paquets de 6
Iba. ou i doz. paquets 3 lbs., sans charge
extra.

L. CHAPUT, FILS.& CIE,
Montréal.

Thé Noir Ceylan "Owl"1 La lb.
No s, i lb. 30 lbs. par csc 0
No 5, j1IL 30 lbs. par cse 21c
No io, i IL. 30 Ibs. par cse 26C
No xo, i IL 30 lbs. par cse 27C
No 15, 1 lb. 30 Ibs. par cse 32C
No 15, i IL 30 lbs. par cse 33C
No 30, 1 lb. 30 lbs. par cse 40C
No 30, j lb. 30 Ibm. par cse -41c

Thé Vert Ceylan "Qwl" La lb.
No 5, 1I L. 30 lbs. par cse g0c
No 5, i lb. 30 lbs. par cse 21C
No 10, 1 5. 30 lbs. par cse 26c
No 10. 1 s. 30 lbs. par cse 27C

CHURCH & DWIGHT
Soda Cow Brand

Caisse, 6o paquets de
I~W1~T' i lb., $3.oo.

I[~II
IL~~II

paquets. $F3.oo.

WILLIAM CLARK

Montréal
conserves La doz.

Viandes assorties
Compressed Corned Beef
Compressed Corned Beef
Lunch Hams
Lunch Ham
Ready Lunch Beef is $2.4o
Geneva Sausage 18 2.50
E.nglish Brown 15 2.10
Boneless Pigs Feet 19 2.10
Sliced Smoked Beef is i. so
Roast Beef 15 2.40
Ready Lunch Loaves, Veau

jambon, Boeuf, assortis
Ditto
Boeuf Bouilli
Boeuf Bouilli
Boeuf Bouilli

2.40
2.40
4.30
2.40
3.50
4.30
4.25
3.75
3.75
2.50
4.30

i.6o
2.75
2.40
4.30

15.00

Caisse, 120 paquets de
i lb., $3.00.

Caisse, 30 pqts iîLb et
6o pqts i lb., $3.oo.

ICN ECRIANT AUX ANNONCEURS, CITEZ ««LE PRIX COURANTý.

OE EU.FS
Producteurs et Expéditeurs :-

Vous avez besoin 'à cette
saison de l'année de bons
renseignements du marché,,
des encaissements rapides, les
Plus hauts prix.

Pour ceci, correspondez ou expédiez à

hon Langlois & Cie, Limitée.
Principale Maison de Produits du Canada.

MONTREAL.

La Continental Bag &
Paper Co mpany, Ltd.

OTTAWA,

Manufacturiers de Sacs Exclusifs.

La Vente des Sacs en Papier n'est qu'une partie de notre
Serviçe.

Nous non? faisons un point d'honneur de ne fabriquer 3ue
des Sacs de la Meilleure Qualité et de~ la plus grande Solidité.

Demandez à votre Marchand en Gros de ne vous fournir
que des

S1ACS "CONTINENTAL" ANTISEPTIQUES
DI1STRIBUTEURS:

ONTARIO -The Continental Bag & Paper Ltd, Ottawà'et
Toronto. Walter Woods & Co., Hamilton.

MANITOBA, ALBERTA, SASKATCHEW«AN - Walter
Woods & Co., Winnipeg

MLLE ECOSSE, ILE DU PRINCE EDOUARD, ILE DU
CAP BRETON -Thomas Flauagan, Upper Water St.
Halifax.

NOUVEAU BRUNSWICK-J. Hunter White, Agent, Mar-
.ché du Nord. St-Jean.

COLOMBIE ANGLAISE-Smith, Davidson& Wright Ltd.
Vancouver.

PROVINCE DE QUEBEC -The Continental Bag & Paper
Co.- Ltd., 584 rue St-Pàul, Montréal.
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Park and Beans, sauce tomates 2s
Park and Beans, sauce tomates

boites plates 38
Pork and Beans, boites haute8

sauce tomates 38

-M*%
Park and Beans, Plain
Park and Beans, Plain
Fork and Beans, Plain, boîtes

plates
Park and Beans, boîtes hautes

Plain
Park and Beans, sauce Chili
Park and Beans, suce Chili
Park and Beans, suce Chili
Or tangue 1
Or tangue
Ox lnu

jellied Veal
Jcllied Veal
Gelées de Bouillon
Gelées de Bouillon

Potted Meats.
Ham, Tongue, Beef and Veal,

1 0.50
Tongue, Ham and Veal, pâté
Pâtés de Foie
Pâté& de Foie

Soupes
Chicken pq
Mulligataknay, Oxtail, Kidney T

mato, Vegetable, Mack Turf
Consommé. Pais D

o-
le,
itg

0.95

1.15

1.35

25 0.95

'38 1.15

38 1.35
l8 0.60
28 0.95
39 1.15
15 9.00
28 10.00
is 11.00
ès i.5
là 3.0

21 3.75
28 3.50
6s811.00

is 1.00
ès 1.20
is 0.90
is 1.35
La dos.

ite 1.10

1.00

Mince Meat La dos.
(Tins fermées hermétiquement.)
18 $1.25, Z8 1.95, 38 3.00, 48 4»00 58 5.00

Plum-Pudding
Anglais la 1.90

Plum-Pudding -
Anglais 2s 2.40

Boeuf fumé en tran
ches "Inglass" ès 1.50

Boeuf fumé cm tranches "In-
glass" ès 2.10

Boeuf fumé cm tranches "In-
J.ss M. DOUGLAS & Co.,1035

MontréaL
Bleus à laver

La lb.
uBleucli", boites
i0 lbs., 50 pqts
dé 4 carrés, 15e

"Sapphire"
btes de 14 lbs.

p qts de iI lb.
"nion", boites

de 14 Ibo. pqts
de i et I lb. Ioc

WM. EL DUN
Montréal.

Edward'a Soupe
(Potages Granulés, Préparés en Irlande)

Variétés: Brun - Aux Tomates -
Blanc.
Paquets. Sc. Cartons i doz. par

carton 045
Paquets, Sc. Boites 3 doz. chaque

(assorties), par do:. 0.45

Canistres, iSc. Boites 3 doz.,
grandeur, 4 az.,_par doz. 1.45

Canistres, 25C. ol0tes 2 doz.,
deur, 8 oz., par doz. 2.35
BORDEN MILK CO., LIMITED),

.Montréal.
Liste 41e prix pour l'Est Fort William

inclus.
Prix au

Lait Condensé (sucré) Détaint
Marque Reindeer (j doz. par cie). $6.oo
Marque Mayflower (4~ doz. par cie) 5.25
Marque Claver (4 doz. par Cie) . . 4.75

Lait évaporé (non sucré)
Marque Reindeer Jersey, Boîte de

Famille (4 doz. par caisse) 3.90
Marque Reindeer Jersey, Boite

moyenne Ç4 doz. par caisse) 4.50
Marque Reindeer Jersey, Boite

d'hôtel (2 doz. par caisse) 4.25
Carque Reindeer Jersey. Gallon

(% douzaine par caisse) 4.75
Café (avec Lait et Sucre)

Marque Reindeer (2 do:. par cie
large) 5.0o

Marque Reindeer (4 doz. par cse
petite) 6.00
Cacuo (avec Lait et Sucre)

Marque Reindeer (a doz. par Cie) 4.80
L'imite de fret: Soc par cwt.

Conditions: Net 3o jours, sans escompte.

~ Lait et Crème& Condensés.

St. Charles "Family" 3.90
St. Charles "Hotel" 4.25
Lait "Silver Cow" 5.40
"Purity" 5.25

Diantre ! -Mais les Automo-
bilistes -sont bien exigeants!

Faites-les entrer dans votre magasin pour acheter de la gazoline ou de
l'huile à cylindre f t ils ne le quitteront pas avant d'acheter une quanlité de
fruits, bonbons, cigare s, bouteilles de soda et de ginger aie, du saucisson
de Bologne, fromage, biscuits secs et autre bonnes choses.

L'Enseigne
de om

Automobiliste-' Cette' "Sentinelle Rouge" Bow-
ser est certainement une belle addition à votre
magasin."

Le Commis.-"Oui, elle nous a sauvé bien des
lm.'

L'automobiliste-Eh bien, elle vous a amené
ma clentèle pour Iléicerie. je trouve très comnio-

l.A& ea,,AM Mu. 1 1,6A~ ,..- 1-~

réseri"lr de mon auto.

les y
amènera.

500.000 autos sont construits et vendus chaque année. Le commerce aug-
mente à un taux extraordinaire et les automobilistes ont isppris quelapompe
"Bowser" signiie : une gazoline pure et propre sur laquelle ils peuvent
compter.

Le système Bowser vous apportera le commerce de gazoline dans votre
localité et de plusieurs milles aux alentours.

Il coûte si peu. Il fait tant gagner que vous ne pouvtz hésiter. Ecrivez
masintenant pour de plus amples détails.

S. F. BOWSER & CO., Inc.
66-68 Avenue Frazer, - Toronto, Can.
Pompes fabriquées par des ouviriers Canadiens et vendues par des Marchand$ Canadiens

Bureaux de Ventes dans tous les Centres et représentants partoult.

Détenteurs des brevets et fabricants origine*$ de pompes étalon mesurant automati.
quement à la main et par pouvoir. petlt4 et grands ré-ervoirs Entrepôtq de gazoline et

d'ul t stystème de dist 'rlbutson. Mesures à enregistrement automatique pour con-
duits, système de filtrage et circulation d'huile, système de nettoyage à se, etc.

Msison Etahie en Issa.

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ -LE PRIX COURANt'.
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Du Français pour les Français
L'international stock Food Co., traite

bien le commerçant Canadien.
L'Internatio nal StockFoýod Co , Limited, deL E ST. ronto, manifeste ses égards pour ses clients França's en

faisant éditer son Attrayant Livre de $3,0oo sur le Bétail,
ses annonces, ses lettres et sa littérature en général en
Français ainsi qu'en Anglais.

On répond aux lettres des clients Français, en se Ce n'est que du sel
servant de leur langue. Ceci rend facile au Marchand de se p
créer de, affaires donnant de bons profits au moyen de la pur, raffiné
Nourriture "International" pour le Bétail au suprême degré

et les Spécialités "International". de pureté, dans les _

LISTE DES SPECIALITES

Nourriture "internatio-
nal" pour ie B6tail

Nourriture pour Ia Volaille
Destruoteur de Poux.
Guérison des maladies

des jeunes animaux.
Poudres Vermifuges.
Composé absorbant.
Liniment biais Dan Patoh
Remède oontre le Souffle.
Huile ourative de Pin Ar.

genté.

Elles rapportent un bon
profit au marchand et consti-
tuent réellement la 1 gr.e la
plus profitable en leur genre
car elles sont si connues et
si intensivement annoncées !

Ecrivez pour avoir les
prix fait, aux marchands et
p-ur obtenir tous détails.

nleOlioNo| Iocd OOd .
LIMITRO

TORON4TO. Ont

Pourquoi ne pas retirer de plus
grands résultats en tenant en stock
la plus haute qualité de 'produits
marins-Marque "Thistle"?
Les produits marins sont une ligne courante de saison tou e
l'année, et les marchands n'ont qu'à donner une petite préé-
minence d'étalage aux produits de la marque "Thistle" pour
s'assurer de continuelles et profitables ventes. Les ens
aiment manger le poisson délicieux à arôme de mer de la
marque "Thistle".

Haddies, Harengs, Etc.,
DE LA

Marque "THISTLE".
sont le choix de la prise et sont préparés et empaquetés au
bord de l'eau quelques instants après leur sortie de la mer.

En plus, étant préparés dans une manufacture des plus scien-
tifique et hygiénique, ils sont empaquetés dar.s des boites
per(ectionnées sans soudure, qui par cela même, aide à pré-
server leur excellente saveur.

Vos clients apprécieront les aliments marins de la Marque
"Thistle", et vous aurez le bénéfice de plus de ventes et de
profits.

Votre marchand de gros les vend-approvisionnez-vous
immédiatement.

ARTHUR P. TIPPET & CO.
MONTREAL, Agents QUEBEC.

Saindoux Composé

Reconnu comme le meilleur
sur le marché.

Il n'en existe pas qui ait un
goût plus fin.

Son Prix est raisonnable.

MATTIJEWS-LAING LIMITED
Rue Mill, MONTREAL.

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ -LE PRIX COURANT.
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Lait condenst.
La cae

ue Eagle, 4
:., chaque 6.oo
ue Gold Seal,

Lait évaporé.
Marque Peerleas "Hotel". 2 doz.,

chaque 4.2
Marque Peerlesa "Boite Haute", 4

doz., chaque 4.5
Marque Peerleas "Pour Famille", 4
,doz., chaque 3.9
Marque Peerless "Petite Boite", 4
doz., chaque 2.0

CANADIAN FAIRBANKS-MORSE
CO., LIMITED.

Montréal.

"Paos" ("Le savon qui
nettoie".)

Par douzaine de bol.
tes o.80

Boite de i
Boîte de f
Boite de i
Boîte de i

Yankee Cleaner.

gallon
gallon
pinte
chopine

. Dix pour cent d'escompte sur toute
commande de douze boites assorties.

THE CANADA STARCH CO., Ltd.,
Manufacturière de marques Edwards-

burg.
Empois de buanderie. La lb.

Canada Laundry Starch (caisse de
40 lbs.) o.o6

Canada White Gloss (caisse de 4o
lbs.) paquets de i IL o.o6i

Empois No i, Blanc ou Bleu (cais-
ses de 48 lbs.), boîtes en carton
de 4 lbs. o.e9

Empois, No i, Blanc ou- Bleu (cais-
ses de 48 lbs.), boites en carton
de 3 Ibs. 0.07

Kegs No i d'Empois Blanc No i
(caisse de '00 lbs.) o.o6i

Barils No i (2wo lbs.) o.o6i
Edwardsburg Silver Gloss, paquets

chromo de i lb. (30 lbs.) 0.07J
Empois Silver Gloss (48 lbs.) en

canistres de 6 lbs. 0.08
Empois Silver Gloss en boites à

coulisse de 6 lbs. o.o8
Kegs Silver Gloss, gros cristaux

(ioo lbs.) 0.07
Benson's Satin (28 lbs.) boîtes en

carton de i lb., étiquette chromo 0.071
Benson's Enamel (eau froide)

(4o lbs.) la caisse 3.00
Benson's Enamel (eau froide)

la caisse (20 lbs.) 1.50
Casco-Potato Flour (2o lbs.) 0.10

Celluloîd.
Boite contenant 45 boites en car-

ton, par caisse 3.6o
Empois de cuisine.

W. T. Benson & Co.'s Celebrated
Prepared Corn (4o lbs.) 0.071

Canada Pure Corn Starch
(40 lbs.) o.o6
(Boite de 20 i11S.. Ic en-0lus.)

9. W. OILLETT COMPANY LIMITED
Toronto, Ont. <

AVIS.- z. Le.prix coté daunscette
liste sont pour marchandisca aux
pointsde distribution de grosdar à
001Uirlo et Québec. excepté 1 -oùt
des liste*s spéciales de prix plus
élevés rpont en vlg Yeur et ils sont
sujets à varier sans av;a.

Levain en Tablettes
&'Royal.",

Botte 86 paquets à
6o . .. la botte $1.15

Lessive on Poudre
de CillI.

IL@ os.
4 doz. à lit caisse $3.50
3 caisses . . . . 3.40
5 caIsstm oit plus 8 35
Poudre à PIteTMaglo"

Uofflry Ne contient pas d'alu..
LdoL

0 doz. de lie. $ 0.60
ALI 4 doz de 4 oz. .. 0.75

4 doz. de 8 oz. 1 10
4 doz. de 8 oz.. 1.30
4 dnoz. de 12 oiz. 1. .

2 dcz. de 12 mu. 1.85
4 doz. de 16 oz. . 2.25
2 2doz. de 16 oz. 2L.30
1doz. de 254ibs. . 30
34doz. de 5 Iba . 9.60
2 doz. de 6 oz. '~ à
1 doz. de 12 ou. lIa CO
1 doz. de 16 oz. J$6.110

Vendue en canîstres. oulement. f0
Remise spéciale de 5% accord4e sur les

commandes de 5 -caisses et -plus de la
Po-u-diïeà Pt si"

Vous devriez savoir au juste d'un
coup d'oeil la limite de crédit qu'a

atteint chacun de vos clients,
it Introduisez le Système de comptabilité Barr dans votre

commerce de crédit, et vous aurez chaque achat de
chacun de vos clients - chargé - "Enregistré" et le
montant totalisé exactement à la minute.
Et de plus, avec chaque achat que fait un client, il reçoit sa "facture" mon-
trant le plein montant de son compte-il sait comme vous ce qu'il vous doit
-et c'est pour cette simple raison que le Système de Comptabilité Barr rend les
preceptions plus faciles et prouve le vieil auiome commercial : "Les Comptes
Courts Font les plus Anciens Amis."

Moèl erédu Cabinet de Comptoir. Le Système de Comptabilité Barr
a prouvé qu'il était l.- meilleur sur le marché en comparant ses r ombreuses
particularités exclusives avec d'autres systèmes de comptabilité; Plus Com-
mode et plus rapide à manoeuvrer; un succès par lui-nième, ce qui signifie un
plus grand cuccès pour tout marchand ; construit en deux modèles ; le cabinet
reposetut su- le plancher et le cabinet de comptoir, enregistrant tout nombre
de comptes. di.puis ioo à r,ooo.
Installez la 1;vtèmè Barr et faites que "«1914" soit rotre meilleure année,

Etriv.. euieurd'hui-demand.z une démonstration et pins de détails sans que cela
n. vous oblige à rien en aucune manière,

BARR REGISTERS LIMITED
TRENTON, Ont,

Grande-BretanE:-Bur.gu.Cbsf i Dacre Hone*. No 5 rue Arundel, Strand,
Lndres, W. C.-Manufactur. Birmingham.

AVIS SPECIAL
Le Système de Comptabilité Barr est une Inven.
tion Canidienne bona fideentièrement -protégée par
de valides bseveti Il n*y a et il n'y a jamais eu de pro-
et dires légales de prises contre ces breets, quoique
tousile% concurrents disent le contraire. Nous fi-isons
cette déclaration car'nous savons que quelques mnar-
.chauds ont été trompés et qu'on les a Induits à acheter
d'autfes systèmes de comptabilité au moyen de ces

(Signé).
BARR REGISTERS UIMITED.

Il 'il
EN ECRIVANT 'AUX ANNONC]kURS, CITEZ -LE PRIX COURANT'r.
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F LES POUDRES NERVINES DE MATHIEU
sont nu remède simple et efficace contre tous les maux de tète-un remède que c),aque marchand peut recommander comme
un curatif à tr et rapide.I

Si vous ne connaisses pau les Poudres Nenvines de Mathieu, et si vous êtes sujet au maux de tête, essayez-les VOUE.memejà flos frais au moyen du coupon ci-joint

POUDRES IIERVIES
SDe MATH IEU

Comme remé le covtre les thurnes et les
troubleo bronchiques, le Sirop de Goudro>,
et d'huile de foie de morue de Mathleu est
famea- et cette pré. ar.,tion soeur des Pou-
dres NeMvîes-marche à grands pas dans la
même vole.

LA CIE J. L EATlIEU,
Propriétaire.

Sherbrooke, * * P. Q.
MM L Chaput.-Fils & Ci*., Limitée.

Dépooltaires en Gras Montréal, P.

Veuillez m'envoyer une botte têg-ilière
de PeuadreeNervlueedoMathieu à l'adresse
quiante 8 I

NoR .......... .....................

Ville ou village ....-..................

Province..................... ... ....
M

100"10 DE PURE CANNE A SUCRE
AVEZ-VOUS ESSAYÉ LE SAC D'UN DOLLAR?

Non Monsieur!
r' Rien n'est juste
<' aussi bon que

les

TOASTE D
WHEAT*

C'etFL.AKES
Cetinvariablement la

réponse que l'on reçoit lors-
- que l'on offre un substitut

de ces délicieux et nutritifs flocons de bl-é, et cela
aussi signifie souvent la perte d'un bon client.

Assurez vous d'avoir toujours en stock uný bon ap>pro-
visionnement de «-FORCE".
Du~ bon b'é cuit avec du malt d'orge pendant 120
minutes, puis recuit au four, écrasé et ri^>ti à la per-
fection.

PRODUIT PAR

THIS H. 0. COMPAN-Y
HAMILTON, ONT.

"dCow Brand" signifie
pureté de Soda.

Les cuisinières soigneuses insistent pour avoir ce soda
fameux dont la qualité est bien prouvée. Etes-vous prêt
pour la demande de soda actuelle et pendant l'automnê-?

VOTRE FOURNISSEUR EN GROS -A COW BRAND"

CHURCH Ci DWIGHT
Mantifa oturlorsLITE

MONTREAL

Vol. X LVII -No 5.
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Soda "Magie8l', la c»

No. 1 caisse 60 pqts de

5 caisses. .. 2.75
isoD4 No. à caisse

10pqts de 10 oz 2.90
*,-''~. 5 caisses .... 2 80

*loarbonate de soude sup6rieur

de &§0I11O1OW
Caques de 1Olbs., Par caque $ 2.75
Barils de 400 lu., par bail . 7.00

Crime do Tartre do
siellote"

La des
lb.pte. (4 doz. dans

OIIAft la. calmse) . -. .8110
3/4 lb. pqts. (4 doz. dans

la caisse) . . . 2.20

La Cse

4 doz: pqts., 3< lb. .. Jassor- $8 80
2 doz. pqts, 34 lb). . is. j L don.

4 Ilb. canistres rondes, avec cou-
vercles fermant à vie (4 doz. dans
la caisse). .. ....... 2.00J

1 lb. canistes rondes, avec couver-
cles fermant à vis (3 doz. dans la47

t caisse..... .. .. . . . ..

6 1l). canistres carrées (34 doz. dans
la Caibe.... .. .. . . ..

10 lb. bottes en bols .. , 0.88
25 lb. seaux en bois .. SA r .. ~

100 'b. barils .. ...... 0.21
860 ib. barils . . ...... 0-034

N. IL FAIRBANK COMPANY
LIMITED
Montréal

Prix du Saindoux
* Composé, Marque

BOAR'S HEAD. F.
T.iBnettesé lo.
O.ete 6o lbontréa i.

W Tierçe 0.11
Seaux en bois, 20 lbs. oçs .îîl
Chaudières, 20 lbs. o.11
Caisses, 3 lbs., 2o à la caisse o. 2
Chaudières, 5 lbs., 12 à la caisse o. i i
Caisses, io lbs., 6 à la caisse 0.111
OUNNI LANGLOIS & CIE. Limitée,

Montréal

0 Prix du Saindoux

** Composé, Marque

EASIFIRST

Tinettes 6o lb. o. i i
Tierces o.îX

Seaux en bois, 20 Ibs. 2.25
Chaudières, 2o lbs. à. 15
Caisses, 3 Ibs. lb. Q.: 12
Caisses, 5 lbs. lb. 0.12
Caisses, io lbs. lb. 0. 12
Pains moulés d'une livre o. 121
IMPERIAL TOBACCO CO. 0F CA-

NADA. LXMITED.
Cigarettes Le 110oo

Athlete $ 8.5o
Bouquet, boîte 350, par boite $2.08 5.95
Calabash 11.20
Columbia "tout tabac" 11.50
Coronet 2 18.50
Dardanelles "Turques", bouts unis 12.50

Dardanelles "Turques", bouta liège
ou argent

Derby, boite de 6oo, la boite,
$412; le 1oo0

Empire Navy Cut
Fatima
Guinea Gold
Gloria
Gold Crest
Hassan "Turques"
Imperial A A
Imperial A A i
Mecca "Egyptiennes"
Mogul "Egyptiennes" bouts unis
MMogul "Egyptiennes" bouts en

liège
Murad "Turques", bouts unis
New Light "tout tabac"
Niobe Turques
OId Cbum
Old Gold
Paîl Mail "Format ordinaire"
Paîl MaIl "Format Royal"
Players Navy Cut
Richmond Straight Cut
Sweet Caporal
Sweet Sixteen
Sub-Rosa "tout tabac"

Cigarettes importées
Capstan "douces et médium"
Capstan, boites de io avec porte-

cigarettes
Soussa, importées du Caire, Egyp-

te, extra fine, NO 25
Extra fine, No 30
Kbedivial
Three Castles, boites de fer-blanc

Sos et boites de cartons ios
Three Castles, boîtes de fantaisie

Tabac à cigarettes
B.C. No 1, 1/13

L

12.75

6.85
8.20

10.25
8.20
5.95
6.20
8.50

27.00

12.25

12.25
12.25
8.50
&Wo
8.20
6.50

19.00
25.00

8.40
11.*20
8.50
5.95
8.50

12.50

12.50

20.00
23.00
30.00

15.50
16.00
.a Lb.
$1.10

CHARBON,
Anthracite et Bituineux.

Expédié par voie ferrée ou voie d'eau à touas
endroits de la Province de Québec.

GEOIRGE HALL, COAIL CO.

ikett &Son Co., Llmltod. 0FE CANADA, ILIMITED.
1AMILTON. ONT. 26mun STPER.MONTRAL.
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LONGUEUR: 4 5 PIEDS-HAUTEUR: 15 PIEDS-PROFONDEUR: 120 PIEDS
CAPACITE : 200.000 BARILS PAR AN.

]BRASSERIE FRONTENAC
La Plus Belle - a Plus Vaste - La Mieux Aménagée du Pays

Jugeant que le temps était arivé de doler le Canada d'une Orande Bresserl. Moderne, outillées pour produire une bière qui égale
les moiNeur. Mière importées, un groupe d'hommes d'affaires Canadiens, après trois ansid'efforts et d'études, aves le oonoours d'expertset
l'appui d'un fort ospitai Boonstrult. amnagé, outillé laUBrasserie Monhumentale en brIques, moieret olment, qui s'élève vlsw-.vis de le gare du

C'est dansoette Brasserie modèle, Isus la direotlon d'exporte Uresseursqu'est produits

LA BIEIRE FIRONTrENAC l'égale des meilleures Ulères Importées.
LA BIENS VUONT&NAC est en vents partout.

MONTREAL

Athlete, 1/13
Sweet Caporal, 1/14

Tabacs coupés L
Old Chuml i/ii
Lord Stanley, tins Y2 et 4 lb.
Mleerscbaum, i/ii
Athlete mix. Tins '/a et 54 lb.
Old Gold, 1/12
Seal of Nortb Carolina, 1/12
Duke's Mix. "Cut Plug", i lb.
OId Virginia, pqts V2 et i lb.
Duke's Mixture "granulé"

i/îî bags, 5 lbs. carton
Bull Durham

i/îo bags, 5 lbs. carton, la lb.
1/16 bags, 5 lbs. carton, la lb.

Old Virginia, pqts 1/16
Snap, pqts 1/7' et 1/14
Calabasb Mixture, tins V/2 et i lb.
Calabash Mixture. tins 4
Calabash Mixture, tins %4
Capstan Navy Cut "importé", tins

9~. Medium et Fort
Capstan Mixture, "importé", tins

'A medium
Pride of Virginia, "importé", tins

1/Ko
Old English Curve Cut "importé",

tins x/io lb.
Tuxedo "importé" tins i/io lb.
Lucky Strike "importé", tins 1/10
Rose Leaf "importé", à chiquer,

pqts 1 oz.

Tabacs à chiquer "importés" 1
Piper Hiedsieck

Tabacs on poudre
Copenhagen, en boites 1/12 lb.
Horsesboe
Rose No i de Landry
Rose No i de Houde

1.0&
1.17

a Lb.
$0.90

1.16
0 .87
1.42
1.03
0.98
0.92
0.75

0.94

1.25
1.25
0.70
o .58
1 .20
1 .25
1.40

1 .50

1 .50

.50

1-35
1.37
1.50

1.30
~a Lb.

1.22
a Lb.
0.90
o.90
0.32
0.34

EMPIRE BRANCH

Tabacs à chiquer
Club barres. 5 à la barre, 6 morc. à

la lb.. boites 5 lbs.
Moose, 11S 2x3 î8 lbs. cads. 1 2 lbs.

/2cads.

Snow Shoe, barres, 6 Y2~ morc. à
la IL

Stag, 5 1/3 nrc. à la lb. '/a butts
Black Watcb, 6s -
Bobs, 5s et los
CurrencY, 10s
Pay Roll. 7'/2s
Empire Navy ClIewing, barres, 14

oz., boites 7 lbs.

Tabacs à fumer en palettes L

Rosebud, 3X3, 7s !r/2 cads, 8 lbs.
Pedro, barres.. 16 oz.. s morc. à la

lb.. boites de 6 lbs.
Empire, 6s et 12S

Rosebud, 6s
TvY, 7s
Shamrock. 6s

Tabacs hachés
Great West, sac, 8s

Regal, cube cut, en boites de 95
Taxi, crimnp cut, boites los

HENRI JONAS & CIE.

MontréaL

pâtes Alimenltaires-
Macaroni "Bertranld"
Vermicelle "Bertranld"
Spaghetti "Bertranld
Alpha1etg "Bertranld"

ouilles "Bertranld"
Coquilles "Bertranld"
petites pâtes, etc.

'I

--- l

Exotrats. Tripaie cocetr
i oz. Plates. Triple concentré
2 oz. Clarres. Triple concentré

0 2 oz0. Carrées. Triple concentré
0 84 40O. Carrées. Triple concentré
0.0 8 oz. Carrées. Triple concentré

2 OZ. Rondes. Quintessences
0.45 21 p' Rondes. Quintessences
0.39 ç oz. Rondes. Quintessences
0.45 R n7. Rondes. Quintessenreg
0.39 4 07. Carrées. Quintessences. Bou-
0.39 chons dn 3erl
0.59 8 oz. Carrées. Quintessences. Bou-

chons émeri
0.53 2 nz. Anchor.
Lb. i oz. Anchor.

ID 0 R oz. Anchn-. à
16oz. Anchonr.

o.58 -2 oz. ("nlderi Star "Double Force"
0.4 4 n7. Golden S;tar "Doubil 'e Force"

0.45 R nz. rinlden Star "Double Force"
0.50 16 oz. (' ld en I;tAr "Double Force"
0.45 2 oz.. Plates. Sonluble.

A 0z. Plates. Soluble.
R oz. Plateq. Soluble.

0.9 0.. Plateq. Soluble.
0.*70 1 oz. Tnnclon.
0.78 2 0z. Lnndon.

F.xtrijtt à la f;vre de s1.o0 à
F.irtra;ts it gallon de . on0 à
MêMeR prix pouir extraits de tousf

La lb.
0.08
o.08
o .o8
o.08
o.08
o.08
0 .08

Ponv Miîstard. 2 doz. à la cie
Small Mointard. 2 dot. à la ce
M.ediurn Mltstard. 2 dot. ei la cite
T.arige Mutard. 2 doz. ài la ce
Toimh1erq Muqtard. .2 <loz. ài la cse
MUtggsr. Mustard. 2 doz. à la csle
Nugget Tumblers, 2 doz. à la ces

0.84
1.57
1.88
3.34
6.25
2.00
1.96
2.19
3.75
6.67

3.75

7.50
1.01~
1.75
,1.00
6.00
0.75
1.2Ç
2.2
4.25Ç
0.-75
1.2%
2.2.5
4.25
0.50o
0.75
1.00

24.00
rmits.

rosse

7.Ro

12.00
1o.8o
13.20
13.20
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Athenian Tumblers, 2 doz. à la cie 13.20
Gold Band Tumblers, 2 d. à la cie 13.80
No 64 jars Mustard, i doz. à la cse i8 oo
No 65 jars Mustard, i doz. à la cie 2i .oo
No 66 jars Mustard, i doz. à la cie 24.o00
No 67 jars Mustard, 2 doz. à la cse 13.20
No 68 j ars Mustard, i doz. à la cse îS.oo
No 69 j ara Mustard, i doz. à la cse 24.o
Molasses Juge Must i dl à la cie 21.00
jarres Î gal. Mustarci, i d. à la cie 36.00
jarres i gal. Mustard, i dl. à la cse s.i.oo

Vernis à chaussures. La dos.
i doz. à la caisse.

Marques Froment. 0.75
Marque Jonas. 0.75
Vernis Militaire à l'épreuve de l'eau. 2.00

MATTHEWS-LAING, LIMITED.
Montréal, Canada.

Lard en Baril Marque "Anchor"

Lard pesant, Brown Brand, désos-
sé, tout gras, brl. 20/35 27-00

Lard clair, pesant, bri. 20/35.
Picked Roîls, brI. 27.50
Lard à fèves, (petits morceaux,

mais gras), bri. 24.00
Heavy, clear fat backs, 40/50 27.50
Heavy, clear fat backs, 60/70 27-00

Saindoux Componé Raffiné, choix.
Marque uAncbor».

Tierces, 375 lbs. lb. 0.10o*
Boites So ibs. net (doublure par-

chemin) o.1o1
.rinettes, 5o Ibs. net (Tinette imi-

tée) 0. lol
Seaux de bois, 2o Ibs., net $2.15 o .lot
Seaux de fer-blanc, 2o lbs. $2.05 0.1
Caisses io lbs. tins, 6o lbs. en cais-

ses, bleu 0.11
Caisses s Ibo. tins, 6o lbs. en cais-

ses, bleu .i
Caisses 3 lbs. tins, 6o Ibo., on cais-

ses o.11*i
Briques de saindoux, 6o Ibs, en

caisse 0.12

Saindoux Marque "Anchor" <garanti
pur).

Tierces, 375 Ibs. 0.14
Boi tes, 50 Ibs., net (doublure par-

v'c lminiJ
Lard pesant, Canada Short Cut, Tinette, s0 Ibo., net (tinette imi-

Mess bri. 35/45 29.00 tée)!
Lard pesant, Canada Short Cut, Seave de bois, 20 Ibs., net (dou-

Mess !2 brl. 15.00 blure parchemin)$29
Lard pesant, Canada Short Cut, Seaux en fer-blanc, 2o Ibo.

brl. 45/55 28.50 -brut$28
Lard pesant, Canada. Short Cnt, -Caisses, io Ibs., tins, 6o Ibo., on

Ma br 1. 14.25 caisses rouges

Caisses, 5 Ibo., tins, 6o Ibo., on
caisses rouges o. 13

Caisses, 3 Ibs.. tins, 6o Ibo., en
caisse 0. î;

Saindoux en carré d'une livre, 6o
Ibs., en caisse o 151
Viandes fumées.

Jambons: Première qualité.
Extra gros, 28 à 4o Ibs. o.1î6
Gros, 20 à 28 lbs. 0.17
Moyens, î5', à9 lgbs. o.18
Petits, 10 à 131lbs. o.19

Jambons désossés, roulés, gros
16 à25 1bs. 0.19

Jambons désossés, roulés, petits o. 21
9 à 12 lbs.

Bacon, Spécial Rose Brand 0.22
Bacon Anchor Brand, à déjeuner,

sans os, choisi o.19
Bacon Brown Brand, à déjeuner,

marque anglaise, sans os, choisi o. 17
Bacon Windsor, dos pelé 0.22
Bacon Windsor, sans os 0.24
Jambons de Laing, choisis, Pique-

que-Nique", 1o à 14 Ibo. o.15
Petit bacon roulé, épicé, désossé,

8 à 12 lbs. 0. i3j
Bacon choisi, Wiltshire, coté, 50

lbs. 0.20
Cottage Rolîs 0.19

Saucisses fumées.
Bologna (Bondon de Boeuf) 0.o9
Bologna (Enveloppe cirée) o.o81
Brunswick (Beef Middles) 0.o8
Frankfurts 0.11
Polish o.09
Garlie o.09
Empreas (Poulet, jambon et lan-

Saucisses fraîches.
Saucisses de porc (tripes de porc) o.o91

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEBZ -LE PPRIX ÇOURANT"0.
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Les Clients disent

'est çà"
lorsqu'ils voient à l'étalage ou si
vous leur montrez une jarre de
confiture ou de gelée E. D. S.

Les clients connaissent la marque
populaire parce qu'ils l'ont vue
annoncée. Ainsi il est facile de
faire la première vente des pro-
duits de fruits E. D. S.

Les délices que procurent la
q et la pureté des fruits les

ramènent en acheter d'autres.

Approvisionnez votre stock au-
jourd'hui.

Faites seulement par

E. D. SMITH & SON
LIMITED

WINONA, ONTARIO

ACENTS:

NEWTON A. MILL, • •

W. H. DUNN, - •

MASON à NICKEY, • •

R. 9. COLWELL, •

J. aci, • • • •

• Toronto.
• Montréal

. Winnpoo.
Hallfax. N. E.

• Hamilton.

DEPUIS UN SIECLE OU PLUS
St-Vincent a expédié le gros de l'approvisionupment du
monde en fait d'Arrowroot, pasce que la St-Vlnoent
Arrowroot est la meilleure.
Comme article courant de ménage Il s'est fait une place
dans nombre de domiciles ; ses qualités salutaires et nu-
tritives en font un aliment sain et bienfaisant pour les
jeunes gens, les gens âgés et les invalides.
La grande variété de mets délicieux qu'on peut confec-
tionner avec cet aliment e9 plique le "pourquoi" de sa
popularité. Il se digère très facilement.
Faites bien savoir à votre clientèle que vous avez la
St.Vinoent Arrowroot et vos ventes seront considé-
rables. Pour renseignements et échantillons écrivez à
J. Elliot Sprott, Séerétaire.

ST. VINCENT ARROWROOT CROWERS
ANO EXPORTERS' ASSOCIATION

KINGSTOWN I Antilles
Anglaises

EN ECRIVANT'AUX ANNONCEURS, CITE7 "LE PRIX COURANT".
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Saucisses de porc (tripes de mou-
ton)

Petites saucisses de porc (pur
porc)

Saucisses Cambridge (paquets de
ilb.

Saucisses de fermier
Chair à saucisses (seaux de 20

lbs.)
Boudin blanc
Boudin noir

LES

BISCUITS
Qui Ediflent un Commerce.

Tout épicier actif et intelligent de .
vrait maintenant faire un effort

spécial pour pousser la yen.
te des biscuits

âoda à la
Crème Perfection

de Mooney
Il a une occasion de le faire en cette
grande saison des réceptions et
Ides ««Thés". Il n'y a rien de plus
1agréable au goûit, de plus croustil-
lant et de plu délectable en fait de
biscuits. Tous les gourmets le savent

The Mooney Biscuit

Montrél, Stratford, Winnipeg,
Vancouver.

Succursales à Hamilton, Ottawa, 8$.lney, C. B., Halifax, N. B., Fort WI-
iaqz, Calgary, Vancouver, C. B., St-
Jeang T. N.

La Farine préparée de Brodie
Vous conserve Vos Clents.

Toujouus digne de ceufanc eUe et à

taul» . ýe. 0 00 eui

U>N BON VENDEUR.

cartels.

Brodi & Iarvie, illuited.
14 et 16 Rue Bleury,

Tél. Main 48. EUUL

Ne demandes pas plus à votre publi-
cité qugelle ne peut vous donner. Son
action est limitée de nime que soin ren-
dement.

0.10

o.16

o. loi
0.10

o. o81
0.07
0os8

AGENCES

LAPORTE, MARTIN, LIMITEE,

Légumes importés

"LE SOLEIL"

Asperges

Pointes de Téte seul., YÏ flac. 4o s. 22.00
P'ointes de Tête seul., YÏ kilo, î005. 27.50
Pointes de Tête seul., i kilo, 50 S. 27.00
En Branches Géantes, bocal, 16 s. zo.oo
En Branches- Géantes, VI2 kilo, 1005. 27.00
En Branches Géantes, i kilo, 50 8. 25.00
En Branches Grosses, V2 kilo, zoos. 24.50
En Branches Grosses, i kilo, 50r. 23.50
En Branches Extra, i kilo, 50 S. 22.00
Coupées sur Extra, Y/2 kilo, zoo s. 22.00
Coupées sur Extra, i kilo, 50 s. 21.00
Er. Branches Fines, Y/2 kilo, zoo S. 22.00
En Branches Fines, i kilo, So s. 21 .00

Flageolets

Extra Fins S:/M kilo, 40 s.
Extra Fins, a kilo, zoo s.
Moyens, !/2 kilo, zoo s.

Haricots

Verts Extra Fins, '/a flac., 40 B.
Verts Extra Fins, '/2 kilo, 100 s.
Verts Fins, Y2 kilo, zoo s.
Verts Fins, i kilo, So s.
Verts Moyens, Va~ kilo, zoo s.
Verts Coupés, '/2 kilo, zoo s.

Divers

9.50
13.50
11.00

9.00
13.00
11 .50
11.00
7.50
7.50

Carottes tournées, Y2 kilo, zoo s. 10.50
Carottes tournées, z kilo, So s. 1o.00
Choux de Bruxelles, Y, kilo, 100 S, 9.50
Choux de Bruxelles, i kilo, So s. 9.00
Côtes de Céleri, Y2 kilo, zoo s. 8.oo
Côtes de Céleri, z kilo, 5o s. 7.50
Céleri (pieds), Y;, kilo, 100 S. àl.oo
E pinards en Purée,-%~ flac., 40 S. 8.00
Epinards en Purée, Va kilo, zoo s. io.oo
E pinards en Purée, i kilo, So s. 9.50
Fonds d'Artichauts. Y2~ kilo, 1oo s. 33.00
Salsifis, Y2a kilo, zoo s. . 11.50

Macédoines

Extra claoix, No i, !/2 flac., 40 9.
Extra choix, No 1, Y, kilo, 1oo S.
Extra choix, No i, z kilo, so s.
Sans marque, NO 2, '/a kilo, zoo s.

Petits Pois

Sur Extra Fins, ý4 flac., 40 S.
Sur Extra Fins, a-kilo, zoo s.
Extra Fins, Y2 kilo, zoo s.
Extra Fins, i kilo, So s.
Très Fins, %4 kilo, zoo s.
Fin s, '/5 kilo, zoo s.
Mi-Fins, 34 kilo, zoo s.
Moyens, No z, 1/2 kilo, zoo s.
Moyens No 2, Va kilo, zoo s.

-Moyens, NO 3, !4 kilo, zoo s.

8.50
12.00
I . 50
9.00

10.00
15.50
15.00
14.50
13.50
11.50
11.00
10.00
9 .50
9.00

1MPORTANTý
les Epiclers détaillants

qui désirent plaire à 1le ursr
clients devraient être certains
de pouvoir leur fournir les véri-
tables B krS

and

R enrd; avec la maqede coniItadheiusk merce surlspiqueta.

Ce sont des marchandises
yppremier ordre, les meilleures

du monde au point de vue de la
pureté et du goût.

btauufactures uniquement par

WALTER BAKER & CO.,
Ll 1li1ted.

Mentimal, Can. Dorchester, Ma&$e
£TASLIE IEN 1780.

MAAILLE, GENDREAU & CIE
àuScenuz de M CES .& àLL CI&.

BPICIHRS UN CROS
Kmportateuzs de Hélasses Si.

"8,pntult secs, ThéI, VIS$,
Z . ueue, acr, Etc., Egtc.

Spécialité de VI"a de Me de Sicil
et de Tarragon.

M2 Rue St-Paul et Id Rua St.DmI

BELlTE"
EU PICIBB.

Besoin de la Cuisine
Tablett« es il. lb.

B!abm.4u6 par

JOHIN P. OiT & coq$

Vol. XLVII - Nýý;.
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Ler Prôt Imuiobmler, Limitée
244 *Rue Ste-Catherine &st,

Montréal.
Phone Ben ]tut s779

aUREAU DE DIRCTON.
Présid.ais ML .- A Gauvia, pharmacienancien échevin -Viee. ésldets M. L. -A. La

"lée maire de Montréal ; Ueoeitafr.,Trds.
rie,,M. Atbnr tagné avocat; Directeurs s M

IL. 8. offrion, au en président de la Chambre
de coomaes du istrict de Montréal, membrede là commission du HAvre de Montréal; M. le
Dr -.0. Goyette, ancien maire ide M ; M. le

Renaud, ceitanIse; M. P.2-R. ontaine,
d r-cu.graut de 'The Canadien Adver ing

Lmtel" Gén Ml. L.-w. Gauvin. ex-luspet-tou et aurIt at de la MetropoUîtanLife
Ias. CO.

51 VOUS AVEZ BESOIN DE CAPITAL
-pour acheter une propriété ou poroa i rinscrivez-vous au .Pit ---. bI««-! "Unlt..
qui vous prêtera ce capta nsitérêt, avec
grandes facilité, de remboursement.

Lets facllitésde remboursement des prêts faitsi aesmembrespar le "prit im oie Limités"
Bout telles nu'elle&, reprfteatent à pieu prés
l'intérêt que l'on aurait à payer sur un emprunt
ordinaire.

REPREsENITB DEMANDES-Le "Prêt
ImmobIle, Liite- n'a iS encore d'agencedans tous les Districts et est disposé à entrer enpurparlersave des représentants bien quali.

EmYwsE « t6phonou poitr avoir la

Lorsque vous arranger votre vitrine,
ayez soin de mettre le motif principal à
la hauteur où il sa le mieux saisi, par la
vue du passant-

Viandes en conserve
de CLARK

L'étalon de perfection en vian-
des: salée, rôtie, boeuf bouilli,
mouton, etc , Veau, boeuf, pàté de
jambon, viandes en pots et dé.
sossées (toutes les variétés) Bif-
steak et oignons, Irish Sttw,
;Saucisse8 de Cambridge (t de
Genève, Poulet désoss, pieds de
porc. petit salé, jarrets à la gelée,
etc, etc.

Soupes concentrées Marque
'«Chateau".

Lar'gues de boeuf pour
lunch (en boÎtes et verres)

Le plus beau choix d'ali.
ments len conserve et la meil-
leure valeur.

W. CLARK, Limnitede
MOITREAL

Huile d'Olive "Minerva"

Caisse
Caisse
Caisse
Caisse
Caisse
Caisse
Caisse
Caisse
Caisse
Caisse

12 bout., litre
12 bout., qrts.
24 bout., pis.
24j bout., V2 pts.
2 estagnons, 5 galls.
6 estagnons, 2 galle.
i0 estagnons, i gail.
2o estagnons, Y/2 gaîl.
2o estagnons, 4 gaîl.
48 estagnons

Savons de Castille

Le Soleil 72% d'huile d'Olive.

Caisse de 200 moilc. de ic2 0z.
Caisse de loci more. de bo'/2 oz.
Caisse de 200 morc. de 7 02.
Caisse de 200 morc. de J'/2 oz.

Petits Pois Frs. Petit
Fins, V/2 kilo, loo s.
Moyens, V/2 kilo, 100 s.

Soupes

Cerfeuil, y/2 kilo, ioo s.
Crème de Céleri, y2 kilo, 100 s.
julienne, V'2 kilo, ioo s.
Uscfilte ' / kilo, io0 s.
P-rintanière, Y3 kilc, loo s.
Tomates Purée, Y/2 kilo, loci a.
Tomates Purée, i kilo, 5o 9.

10.50
10.00

8.00
6.oo
6.50
4.25
2.00
2.05
2.10
2.25
2.50
2.60

Caisse

12.00

7.75
4.25

Caisse de 5o more. long de 16 Oz. 4.75
Caisse de 50 morc. carré de 16 Oz. 4.75
Caisse de 5o morc. carré de 12 0z. 4.00
Caisse de 12 barres de 3 lbs. O.091
Caisse de 25 barres de il lbs. o.0S1

La Lune 65% d'huile d'Olive Lb.

Caisse de 5o morc. carrés de 12 0z. 3.75
Caisse de 12 barres, 3 lb.s O.o9

JOHN P. MOTT & CO.

Elite, per doz. 0.00

~q~r Prepared Cocoa
Breakfast Cocoa
No i Chocolate

Diamond Chocolate
Navy Chocolate
Cocoa Nibba
Cocoa Sheila
Confectionery Chocolate 0. 18 à
Plain Chocolate Liquors 0. 18 à
Vanilla Stick la gr.

[La lb.
8.28
0.36
0.30
0.24
0.29
0.35
0 .05

i0.30

0.35
1.00

BALADA TEA CO.

_-eTH0= -ES DE CEYLAN

mm Colt Vend.
Etiquette Brune. i's et l's. $o.25 $0.30
Etiquette Verte, l'a et l'a. 0.27 0.35
Etiquette Bleue, l', l'a, l'a et

l'a. 0.30 0.40
Etiquette Rouge, I'a et~ l's. o.36 0.56
Etiquette Or, au détail - o.44 o.6o

Noir, mêlé ou vert de toutes qualités.

Alors il n'est pas besoin dlu tout
d'employer de l'eau chaude ou
bouillante. Il est donc bien peu
étonnant que FELS.NAPTHAiouisse
d'une pareille faveur auprès de vos
clientes 1

SAVON.

The GENUINE, empaqueté ico mor-
ceaux par caisse.

Prix pour Ontario et Québec:
Moins de 5 caisses
Cinq caisses ou plus

5.00
4.95

SNAP CO., LTD.,

MontréaL.

Suap Hand
Cleane,

Coe de 3 do 3.60
Cse de 6 doz.

30 jours.
7.20

ARTHUR P. TIPPET & CO., Montré.!.

Lime Julce UStowers»

Lime Juice Cordial, 2 doz.
Lime Juice Cordial, ! doz.
Double Refi, lime juice
Lemon syrup

La cie

Pts. 4.00
Pte. 3.50

3.50
4.00

Beaucoup de'commis pensent que l'art
de la vente se compose de 99 pour cent
de paroles. Ce genre de vendeurs n'at-
tire pas le client de qualité ni même
beaucoup d'autres de qualité moindre.

9.50 'Lavage splendide
7.00

Mais cela ne donne pas une idée

-0 assez haute de ce que le savon
6.50 FL-NAPTHA signifie pour les
8.oo femmes, si elles se conforment bien
9.00
d.;o aux instructions.

-10

-..a ý.
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SEpfiolers :,Quand vos olients demandent
de la "'Lessive" Ils entendent la Lessive de

- .....- GIIett et toute tentative de leur substituer une
marque "tout aussi bonne" peut vous causer
la perte d'un bon olient. "La Lessive de GillIett

' dévore la orasse"l. Elle la consume absolu.
ment!1 Elle ne "Seooue pas", ni ne la
"C0hasse",s ni ne. la met "En fuite", ni rien deoce

que font oertaine de ses sol-disant.rivaux "tout
IL[TcoNPANU! aussi bons". La Lessive de Gllett est la Lessi-

TMlONrON ONT. vo d'Origine et la Meilleure du Canada.
Refusez les s'ubstituts. Ils ne donnent Jamais
satisfaction.

LA EUS1V DE GILLETT CONSUM LA CRASSE;

JEWGLLIETT COMPANY LIMIfD
WNxwqaàipEG TORONT0, ONT. m~oNTRPEA1J

MARQUE "'BRUNSWICK"GAD
Seule les poissons les plus choisis et frais pêchés dans la fameuse
Baie Passamaquoddy sont employés et empaquetés dans les aliments
marins de marque ",Brunswick.,,
La haute qualité de nos articles nous a donné un grand commerce,
qui, par des méthodes d'affaires consciencieuses, croit constamment.*
Lorsque vous tenez les Marques de Connors Bros.. vous vendez des
articles qui se vendent très bien.
Notre usine marche dans les conditions les plus idéales et nos
articles sont parfaits pour les consommateurs.

CONNORS BRO8., LTD., Blacks' Ilarbour, N. B.
ÂGIENTS:

LEONARD BR@S., montrôal. 0 . H. B. HILLOOAT, Sydney. - A. W. HUBAND, Ottawa. J AS. HAYWOOD,
Toronto. - CHAS. DUNCAN, WInnIpou. - GRANT OXLEY & o., Halfax. N.E.- 0. DE OARTERET, KIngston. -
gUOHANAN à AHERN, Qsaéboo. - J. L.. LOVITT, Yarmouth. - - SHALLOROSS, M.OAULAY,* Oaigmarv, JOHNNS-
TON & YOOKNÇY, Edmonton, lta.

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ %LE PRIX COURANT'.
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LA COOPERATION

La Chambre des Communes vient de recommencer ses
travaux pour l'année 1914. Depuis la clôture de la session
de l'année précédente, l'opinion publique au sujet des ques-
tions économiques au Canada s'est un peu modifiée. L'aug-
mentation dans le coût de la vie a contribué plus que toute
autre chose à émouvoir le sentiment populaire. Plus que ja-
mais les journaux de toutes les couleurs se sont occupés des
questions économiques; tous se sont accordés à constater le
fait, et tous se sont également trouvés en face de la mnime
difficulté lorsqu'il s'est agi d'offrir un remède qui pourrait amlié-
liorer la situation. Le question est même entrée dans le domai-
ne politique et figure maintenant comme l'un des principaux
articles des deux partis politiques. Cependant, l'inévitable
s'est produit, et l'un et l'autre partis diffèrent sur les moyens
à prendre pour trouver une solution pratique à cette épineuse
question. Le gouvernement a même nommé une Commis-
sion chargée de faire une étude spéciale et de faire rapport.
Malheureusement, les membres de cette Commission ayant
été choisis parmi les employés civils qui se trouvent entière-
mient sous la direction et le contrôle du gouvernement, il n'y
a pas de doute que leur rapport sera fait de manière à ren-
contrer plutôt les vues du gouvernement, que suivant le imlé-
rite de la question.

En examinant la question, nous ne serions pas surpris
si le rapport de cette Commission recommandait entre au-
tres remèdes celui de promouvoir les intérêts des sociétés
coopératives, car les membres de cette Commission n'ayant.
que peu d'expérience dans la distribution de la marchandise.
et connaissant peu ce qu'il en coûte pour rendre ce service
au public, ne manqueront pas probablement de faire suppor-
ter aux distributeurs, au moins en partie: les marchands de
gros et les marchands de détail, la responsabilité de l'aug-
mentation du prix de la vie. Les journaux. quotidiens ont
déjà rapporté que le Premier Ministre du Canada avait ex-
primé l'opinion que l'un des moyens de réduire le coût de la
vie était de permettre aux sociétés coopératives de s'organi-
ser à peu de frais, et sans être requis de remplir les forma-
lités exigées par la Loi des Compagnies à fonds social.

Nous avons déjà dit et nous répétons que le but et l'objet
réel des sociétés Coopératives est de faire des profits pour
ses actionnaires de la même manière que les compagnies in-
corporée . Il est évident cependant que les sociétés coopé-
ratives's présentent à l'attention du public comme étant des
associatio s pbilantropiques dont le but est d'aider. les pau-
vres, et qu'une certaine partie du public, non avisée à ce sujet,

les prennent au sérieux, mais les faits restent les mêmes, et
les marchands de gros et les marchands de détail qui peuvent
facilement voir la dffiérence entre l'une et l'autre de ces orga-
nisations devraient se mettre à l'oeuvre sans délai, afin d'é-
clairer l'opinion publique à ce sujet et d'empêcher le Parle-
nient d'accorder des privilèges spéciaux à ces sociétés coopé-
ratives.

Les marchands ont certes ci outre du devoir de servir
le public économiquement et honnêtement, celui de former
l'opinion publique au sujet de toute question économique, de
manière à ce qu'une partie de celui-ci ne soit pas à la merci
de promoteurs intéressés <lui ont la faculté de discourir d'une
manière et d'agir autrement, car il faut toujours se rappeler
qu'en général, les politiciens sont plutôt disposés à faire de
la législation plutôt désavantageuse et populaire, qu'avanta-
geuse et impopulaire.

QU'EST-CE QUE LE PROFIT NET?

Le sait-on, en général?

Après tout, le dernier mot du succès dans le commerce
en détail, c'est bien le profit net.

Ce n'es- pas tant le volume d'affaires qu'un homme peut
réunir, ni la superficie de territoire qu'il peut desservir. Peu
importe qu'il vende au comptant ou à crédit, peu importe
aussi la li":te de son crédit personnel. La grande question
est de sav 'r combien il lui reste d'argeùten caisse à la fin
de l'année, après que toutes les dépenses ont été payées.

Voilà ce que c'est que le profit dont la réalisation assure
le succès, mais dont le manque signifie la banqueroute.

FIirenoI ici deux hypothèses. Elles sont fréquentes et
on les rencontre dans toutes les parties de notre vaste pays.
Dans l'une, on voit le marchami détaillant qui inscrit des
prix plutôt raides sur tout ce qu'il a en magasin et semble
indifférent à ce qu'il vende ou pas. Dans l'autre, c'est tout
le contraire. Son nom est très répandu tout comme sa répu-
tation de "commerçant à bon marché". Mais le premier mar-
chand sait ce qu'il lui en coûte pour faire ses affaires et,
en plus de ses déperises d'administration, il se réserve un
profit raisonnable qui lui permet de vivre. Le second mar-
chand règle ses- prix sur ceux de quelques-uns de ses con-
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currents et, le plus souvent, sur ce que ses clients lui disent
payer chez ces concurrents.

Ne sachant pas établir son prix coûtant, et encore moins
le profit, il base sa demande sur ce que les autres exigent ou
sont supposés exiger pour un même article. Non pas qu'il
demande aussi cher que les autres, car ce n'est pas là le trait
qui distingue le "marchand à bon marché". Il base son prix
de vente sur ce que les autres demandent, et alors même il
vend à un prix inférieur. Et cela, parce qu'il est cordiale-
ment lâche commerçant, qu'il a peur de travailler à gagner
sa vie et un peu plus pour pouvoir faire face à l'impréi-¯

Quatre-vingt-dix-neuf fois sur ceât, le premier marchand
est un homme qui réussit. Son chiffre d'affaires ne dépasse
pas peut-être celui de tous ses confrères de la localité, et il
rit dans sa barbe ou à la face de ses supposés clients lors-
qu'ils viennent lui dire qu'un autre vend le même article
que le sien à cinq ou dix cents meilleur marché.

C'est le profit qu'il cherche. Certes, il est désireux de
faire la vente, car s'il ne fait pas d'affai.res il ne fera pas de
,profit. Mais il sait par expérience acquise qu'il arrivera à
faire un certain chiffre d'affaires moyen même s'il laisse
partir Pierre ou Jacques sans leur avoir vendu. Il sait qu'il
doit faire un profit et il le fera ou sa marchandise. restera
plutôt sur les rayons.

L'autre marchand, celui qui établit ses prix d'après ceux
des concurrents ou d'après ce que ses clients lui disent, et
qui le plus souvent fait une nouvelle réducticdn pour ne pas
manquer une vente, selui-là se leurre quand il croit réaliser
un profit. Et ryëme lorsque l'année est terminée et qu'il n'a
pas de balance en caisse pour établir ce qu'il a fait, il fait
des efforts pour se convaincre que si les fonds manquent ce
n'est pas dû à ses prix calculés sans marge de profit, mais à
quelque autre facteur qu'il ne peut pas comprendre.

"Pourquoi ne vendrait-il pas à meilleur marché qu'un
autre?" se demande-t-il. Il ne paye pas un loyer aussi éleve;
il ne se paye pas de salaire; il n'emploie qu'un ou deux coni-
mis à petit salaire et partout ailleurs il s'efforce de réduire
les dépenses. Et il se persuade qu'il peut faire autant de vrai
profit que l'autre qui vend à prix élevés, tout simplement
parce qu'il a moins de dépenses que le véritable marchand
son concurrent.

Tout le monde a vu le petit roquet s'attaquer au gros
Sant-Bernard. Et tout le monde sait que le gros chien ne
s'occupe nullement du petit, si ce n'est qu'il le reniffle avec
dédain.

C'est un peu de cette façon que le marchand "à profit"
traite son confrère " à réduction". Il sait qu'il obtient sa part
d'affaires--si les parts sont mesurées selon le capital mis en
action, et il sait que lorsqu'il a fait une vente il a aussi fait
un profit. .Ainsi, pourquoi s'inquiéterait-il des taquineries de
l'insignifiant petit caniche qui cherche à l'ennuyer? Il a
étudié la science qui détermine le prix de revient et le pro-
fit, peut-être en lisant les revues commerciales, et il est sûr
de son affaire.

De fait, c'est sa conviction de réaliser un peu de profit
sur chaque vente qu'il inscrit qui fait de lui un réel marchand
et qui le fait de plus en plus grand. En retour, c'est l'absen-
-ce. du-profit net qui fait le marchand petit et le rapetisse
toujours davantage.

Qu'est-ce que le profit net? Il nous semble entendre
certains lecteurs répondre: "Quelle stupide question!" Mais
nous osons affirmer que tous les marchands dans le com-
marce ne savent pas ce que c'est. Nous en avons rencontré
qui ne le savaient pas et, cependant, ils passaient pour com-
pétents en affaires. Tout récemment encore, nous avons eu
une chaude discussion avec un détaillant faisant .pour plus

de $70,0o d'affaires .par année et qui ne savait pas ce qu'é-
tait exactement son profit net. Cela pourra paraitre absurd
à quelques-uns, mais ce n'en est pas moins vrai.

Le marchand en question venait de nous dire qu'en 1912
son chiffre d'affaires s'était élevé à $72,ooo et que ses pro-
fits dépassaient $io,ooo. Nous avions au préalable discuté les
prix et nous savions déjà que s'il-avait établi tous ses prix
sur la même base que les quelques-uns mentionnés en par-
ticulier, non seulement il n'avait pu réaliser $îo,ooo, mais
pas même la moitié -de cette somme.

"Quel salaire vous payez-vous et quel est votre loyer
annuel?" lui demandâmes-nous, car ces questions sont abso.
lument fondamentales aux dépenses d'administration.

Le grand détaillant nous regarda avec surprise. Il ne
se payait pas de salaire; il s'en rapportait à son profit net.
Lorsqu'il avait besoin d'argent pour vivre, pour voyager,
pour s'amuser ou autrement, if tirait son chèque et tout finis-
sait là. Quant à payer loyer, ce n'était pas la peine d'y pen-
ser. Quoi? il était propriétaire de l'immeuble occupé par lui,
de sorte qu'il n'avait pas de loyer à payerl

N'empêche que la controverse n'avait pas duré une de-
mi-heure que le gros détaillant admettait que son compte à
la banque n'était pas de $3,ooo supérieur à ce qu'il était l'an-
née précédente; que plus de $7,ooo étaient portés au compte
des dépenses privées, de voyages, de vacances, de répara-
tions à l'immeuble. Au surplus, c'est presque honteux à dire,
il possède une'grande ferme qui lui vient de son père et qui
lui fournit une quantité de choses, et les revenus de cette
ferme sont ou plutôt étaient portés à son compte personnel
et considérés. comme "profit net" provenant du magasin.

Avions-nous raison de dire qu'il en est qui ne savent pas
ce que c'est que le profit net? Et il en est des centaines d'au-
tres qui y vont aussi aveuglément que notre marchand y al-
lait. Remarquez que nous disons -y allait", parce qu'il a de-
puis changé d'idée au sujet du profit net, de son salaire et du
loyer de l'immeuble qu'il possède et occupe.

LA MOUTARDE

Nous venons de recevoir du Département du Revenu le
Bulletin No 271 contenant le rapport de l'analyste en chef
sur 167 échantillons de moutarde achetés dans les différen
tes parties du Canada.

En parcourant ce rapport, en ce qui concerne la pro
v:nce de Québec particulièrement, nous constatons que la
qualité de la moutarde vendue semble être meilleure dans
les districts de Québec et de Trois-Rivières que celle ven-
due dans les districts des Cantons de l'Est, de Montréal et
de Valleyfield. En effet, dans le district de Québec, la pro-
portion d'empois contenue dans la moutarde varie de 0.o06
pour cent à 20,02 pour cent, et la proportion dans le district
de Trois-Rivières varie de 6.2 à 45.1, tandis que dans les
districts des Cantons de l'Est, cette proportion s'élève jus-
au'à 52.5 pour cent, dans le district de Montréal à 49.9 et
dans le district de Valleyfield à 57.4.

D'après la définition adoptée par le Département ûc
l'Agriculture des Etats-Unis, l'on voit que toute moutarde
vendue aux Etats-Unis contenant plus de 2.5 pour cent
d'empois est considérée comme étant falsifiée.

Nous croyons devoir donner ces détails aux marchands
afin qu'ils nuissent s'assurer, lorsqu'ils achètent cette mar-
chandise, qu'ils ont droit d'avoir non seulement la quantité.
mais aussi la qualité.

- . 1 ý - - - â _.
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LA LOI DES'LICENCES DE LA PROVINCE DE
QUEBEC,

Le projet de loi amendant la Loi les Licences de la pro-
ine dle Québec a été définitivement adopté par la Législa-
ure dans le cours de la semaine dernière. Pour que ce rap-
ort devienne-loi il ne lui reste plus maintenant qu'à franchir
a dernière étape, celle du Conseil Législatif, et il est peu
robable qu'il y subisse quelques changements.

Pour l'information de nos lecteurs, nous allons donner
ujouird'hui les amendements affectant les magasins <le li-
lueurs en détail, et nous donnerons la semaine prochaine
eux affectant les hôteliers et les restaurateurs.

L'article 968 des Statuts Refondus 1909 est amendé ci
enplaçant le premier alinéa par le suivant:

68. Dans les limites de la cité de Montréal, telles
lu'elles existeront le premier mai 1915, le nombre les licen-
es de magasins de liqueurs en détail, en vigueur à la date.
era graduellement diminué, de manière qu-au premier mai
919, il ne reste en vigueur dans les dites limites pas plus <le
rois cent cinquante licences de magasins de liqueurs en dé-
ail, et aucune augmentation de ce nombre ne sera faite par
a suite, sauf cependant, d'après les conditions décrétées au
iaragraphe 3 de l'article 943, concernant les licences d'hôtels

et de restaurants, y compris les conditions exigeant le main-
tien des licences dans le territoire appartenant antérieure-
ient à la municipalité annexée."

La valeur de cet amendement est que le nombre des
licences de magasins de liqueurs en détail sera diminué gra-
hiellement dans le cours général des choses, de manière à ce
iu'au premier mai 1919, il n'y ait plus que trois cent cinquante
licences de magasins de détail. Le nombre actuel de ces
licences est de cinq cent quarante-huit. Il va dopc falloir
faire disparaitre cent quatre-vingt-dix-huit licences. Il va
sans dire que le.moyen employé pour arriver à ce résultat
sera d'exercer plus de surveillance, d'être beaucoup plus sé-
%ère envers ceux qui commettront quelques infractions, et
tout licencié devrait, à partir d'aujourd'hui, prendre la ferme
résolu.tion de se conformer strictement à la Loi des Licences,
et de ne jamais en dévier, même dans les cas où il s'agit d'o-
bliger un ami ou un parent, car la deuxième offense coni-
po"rte l'annulation de la licence.

L'amendement sui.vant a trait au prix des licences pour
le marchands de gros. "A partir du premier mai 1914, le
prix de ces licences sera, dans la cité de Montréal, de mille
lollars; dans la cité de Québec, sept cents dollars, et dans

tioultes les autres parties de la province, cinq cents dollars."
Un article nouveau est adopté après l'article 1012 des

Statuts Refondus, portant le No 1o2-a, et se lit comme suit:
"1012-a. Sujet aux pénalités décrétées par l'article TOoM.

nulle personne, soit en son propre nom, ou comme agent ou
eiployé d'une autre personne, ne doit, dans les limites de
to'uit comté, cité, ville, canton, village ou autre municipalité
,ans lesquels un règlement prohibitif est en vigueur, ou dans
lesquels aucune licence n'est en vigueur pour la vente de
liquîeurs enivrantes, prendre des èommandes pour la vente
de liqueurs enivrantes quelconques, même si ces commandes
,ont sujettes à la ratification de l'employeur, de l'agent ou
(les employés; et, dans ces comté, cité, ville, canton, village.
,1 autre municipalité, toute livraison de liqueurs enivrantes.

faite sur condition de paiement ou accompagnée de paiement
fait à, ou de reçu donné par le voiturier, agent de message-
rtes ou autre personne faisant livraison, du prix, en tout ou
el partie, de la vente des liqueurs ainsi délivrées,- constitue.
Pour les fins de la présente Section, une vente de ce5 liqueurs
a l'endroit de cette livraison aussi bien par l'expéditeur que
Par la personne faisant cette livraison, et est une violation

des- dispositions de la présente section,· punissable en vertu
des dispositions de l'article ioog.

"1o2-b. Aucune liqueur enivrante ne doit être expédiée
dans une -municipalité dans laquelle un règlement prohibitif
est en vigueur, ou dont le conseil refuse de confirmer des
certificats de licences pour la vente de liqueurs enivrattes, à
moins que chaque colis contenant cette liqueur ne soit claire-
nient et visiblement adressé à l'acheteur bona-fide. Le fait v

que ce colis est ainsi adressé ne constitue pas, cependant, un
empêchement à la saisie de cette liqueur, si elle a été autre-
ment expédiée ou vendue en contravention avec l'une des
dispositions de la.présente section."

Cet article est un article nouveau qui mérite d'être étudié
avec beaucoup <le soin: il est possible qu'il prête à certains
malentendus. Cependant, il y a certains points qui paraissent
clairs. D'abord, il est défendu de prendre des commandes
dlans les municipalités dans lesquelles existe un règlement
prohibitif. Quant à la livraison des liqueurs dans ces muni-
cipalités. pourvu- que la commande ait été reçue, au magasin.
par téléphone ou autrement, et qu'il n'y ait pas de conditions
de paiement sur -livraison, il ne semble pas non plus y avoir
<le doute que l'épicier licencié n'ait le droit de recevoir et
livrer ces commandes.

Quant au point des commandes reçues au magasin, de-
vant être livrées par la voiture de l'épicier licencié, et dont le
paiement des liqueurs doit être fait sur livraison, il nous
semble que la chose peut être interprétée de deux manières:
c'est-à-dire que la livraison pourrait être faite légalement
par la voiture de l'épicier même, tandis qu'il ne pourrait pas
employer les voitures des compagnies faisant généralement
la livraison de marchandises.

L'article toro tel qu'amendé se lira à l'avenir comme
suit:

"org. Il est défendu de vendre ou de délivrer gratuite-
nient des liqueurs enivrantes à une personne âgée de moins
le dix-huit ans. Toute contravention à cette disposition en-

traine condamnation aux pénalités édictées par l'article 1o72."

Nous ne saurions attirer trop fortement l'attention des
épiciers licenciés sur la valeur de cette article, et tous les
épiciers licenciés devraient adopter immédiatement comme
règle absolue de ne jamais livrer de liqueurs enivrantes, de
bière ou autre chose à des personnes âgées de moins de dix-
huit ans. Il leur est permis, cependant, de recevoir les com-
mandes transmises par des personnes âgées de moins de dix-
huit ans, pourvu que la livraison soit faite à domicile par
l'épicier licencié.

Il est ensuite ajouté l'article suivant portant le No iorg-a
qui s'explique de lui-même:

"rorg-a. S'il est prouvé qu'une personne, possédant une
licence pour la vente de liqueurs enivrantes, a vendu ou dé-
livré une liqueur quelconque de ce genre à une personne de
l'âge de majorité, sachant que cette liqueur est achetée par
cette personne pour une personne âgée de moins de dix-huit

ans, et doit être bue par cette dernière, le vendeur de cette
liqueur encourt les pénalités imposées par l'article 1074, et
l'acheteur, celles qui sont imposées par l'article îoog; et si
la connaissance coupable n'est pas prouvée contre le vendeur,
ce défaut de preuve n'empêche pas l'imposition de la pénalité
contre l'acheteur seulement."

L'article 1029 est amendé en ajoutant après le premier
alinéa ce qui s 't:

"Et aucun epicier ou marchand de victuailles ne doit
vendre ou garder pour les vendre, dans le bâtiment où ses
articles d'épicerie ou produits alimentaires -sont gardés, des
liqueurs enivrantes, sous peine de la même confiscation, en
sus des dites pénalités, à moins que cet épicier ou marchand
de produits alimentaires ne soit, le premier jour de mai 1915,
porteur d'une licence de magasin de liqueurs et à moins que
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cette licence ne soit ci-après renouvelée en faveur de la même
personne, ou à moins qu'il n'y ait aucune coqimunication in-
térieure entre cette partie des lieux ou de leurs dépendances,
dans làquelle se vendent des liqueurs enivrantes et la partie
des dits lieux ou dépendances -dans laquelle se fait le com-
me:ce d'épicerie ou de produits alimentaires."

La valeur de cet amendement est d'obliger ceux qui de-
viendront acquéreurs d'une licence après le premier mai 1915
à tenir leur commerce de liqueurs séparé de celui des,épice-
ries. Quant aux porteurs actuels de licences pour la vente
des liqueurs enivrantes dans les magasins de détail, ils ne
sont pas obligés de séparer leur commerce, et ils ont aussi
le droit de transporter leur licence d'un établissement à un
autre dans les différentes parties de la ville.

L'article îoS5 est amendé en changeant les heures d'ou-
verture et de fermeture: la vente des liqueurs sera permise <le
7.30 heures du matin jusqu'à ii heures le soir dans les villes
de Montréal et de Québec et à 10 heures dans les autres
villes, à l'exception du samedi où la vente des liqueurs devra
cesser à 7 heures le soir. Cependant, les épiceries licenciées
peuvent être ouvertes avant et après les heures pour la vente
d'épicerie seulement. Les épiciers peuvent également tenir
leur magasin ouvert le Vendredi Saint, le jour de la Confé-J...
dération et la Fête du Travail, pourvu toutefois qu'il n'y soit
pas vendu de liqueurs enivrantes.

L'article io56 est remplacé par le suivant:
"o56. Tous ces magasins de liqueurs et établissements

d'embouteilleurs licenciés doivent être fermés de la façon in-
diquée dans l'article 1o55; mais chaque tel magasin de li-
queurs dans lequel de l'épicerie ou autres articles, en sus des
liqueurs enivrantes, sont vendus. peut être tenu ouvert, ex-
cepté durant la journée du Dimanche, de Noël et du Premier
de l'An, pour la vente de l'épicerie et autres articles, mais
il n'est pas permis d'y vendre ou d'en expédier des liqueurs
enivrantes;" B.-En y ajoutant, à la fin de l'article, les mots:
"sujet, toutefois, aux dispositions de l'article 5885."

A moins que le paragraphe B. de cet a'rticle ne soit re-
tranché, les épiciers licenciés seront tenus à Montréal, de
fermer leurs portes à sept heures les mercredi et jeudi soirs
de chaque semaine en vertu du règlement de fermeture de
Bonne Heure.

L'article 1o65 est amendé et se lira à l'avenir comme
suit:

"îo65. Pendant la durée d'une licence pour la vente des
liqueurs enivrantes, un commerce d'épicerie, provisions, su-
creries ou fruits ne doit être fait dans l'intérêt et pour le
bénéfice direct ou indirect de la personne mnine d'une licence
dans les lieux où s'exercent cette licence, sauf que le présent
articlçite s'applique à aucun épicier ou marchand de pro-
duits alimentaires possédant une licence de magasin de li-
queurs le premier jour de mai 1915, laquelle licence peut être
par la suite renouveléeen faveur de la même personne, mais
pourvu que cette exception ne s'applique pas dans le cas de
tout transfert de la licence ou du commerce, soit par contrat,
succession ou par l'effet de la loi."

L'article io7o est remplacé par le suivant:
"1070. Toute personne, munie ou non d'une licencç pour

la vente des liqueurs enivrantes, qui vend ces liqueurs en les
-eprésentant comme non enivrantes, ou qui vend ou expose
en veifte des liqueurs enivrantes en bouteilles ou autres vases
ou récipients de toute description, étiquettés ou marqués
comme contenant des liqueurs non enivrantes, ou comme
contenant des articles de commerce autres que des liqueurs
enivrant-s. est passible des pénalités prescrites aux articles
1009 ou 1072, suivant le cas, et si le contrevenant est un ma-
nufacturier de la liqueur, la pénalité est double. Les consta-
bles de la police du Revenu ou tous autres officiers à l'emploi
du gouvernement peuvent saisir ces liqueurs enivrantes sans

mandat. Les liqueurs ainsi saisies doivent être mises sous la
surveillance et en la possession du Percepteur du Revenu d
la Province pour le District, en attendant le jugement de la
cour à leur égard, et le jugement imposant la pénalité doit
ordonner la confiscation des dites liqueurs et récipients qui
doivent être vendus, tel que décrété par l'article 1030."

Cet article s'explique de lui-même.
Un article nouveau est inséré après l'article i103 sous le

No iio3-a, et se lit comme suit:
"11o3-a. Toute personne qui annonce en vente des li.

queurs enivrantes au moyen d'annonces illustrées, sugges.
tives et de nature à induirt le public à croire que l'usage des
liqueurs enivrantes augmente les forces intellectuelles onu
physiques, est passible d'une amende de trente piastres et
des frais pour la première offense, et à défaut de paieenict,
d'un emprisonnement pendant une période n'excédant pas un
mois; pour une deuxième offense, elle est passible d'une
amende de cent piastres et des frais, et, à défaut de paie.
ment, d'un emprisonnement de deux mois, et pour une troi-
sième offense ou toute offense subséquente, d'une amende de
deux cent piastres et des frais et, à défaut de paiement. d'un
emprisonnement de trois mois."

. L'article îî5o est amendé en y ajoutant les alinéas
suivants:

"'Dans les cités de Québec et de Montréal, toute con-
damnation prononcée 'en vertu de la présente section doit.
de plus, dans les quinze jours qui suivent la date du juge-
ment, être portée à la connaissance du greffier de la Com-
mission des Licences de Québec ou de la Commission de
Licences de Montréal, selon le cas, par le greffier de la'Cour
nu <lu magistrat devant laquelle ou lequel l'action a été prise.
sous peine d'une amende de vingt piastres.

Dans le cas où le porteur d'une licence a été condamné
deux fois pendant l'année des licences alors en Cour pour
contravention à la présente section, les commissaires de li-
cences peuvent, immédiatement, suspendre ou annuler sa
licence, après lui en avoir donné avis."

"ii50-a. Dans toute poursuite intentée en vertu <le la
présente section, le jugement rendu ne doit s'appliquer à au-
cune offense commise avant la date à laquelle il est rendu. si
ce n'est quant aux offenses alléguées à la plainte."

Le but de cet amendement est de porter à la connai-
sance de la Commission chargée de renouveler les licences
toute infraction commise par les licenciés, les commissaire-
ayant en même temps le droit d'annuler en aucun temps
toute licence pour la deuxième offense.

Ce sont là les amendements affectant les intérêts des
épiciers licenciés. Encore une fois, nous recommandons a
chacun de bien se rendre compte de la valeur de ces amende-
ments, et nous ne saurions trop insister auprès de chacun des
épiciers de suivre la loi des licences à la lettre.

Chacun des intéressés doit se convaincre que la réduc-
tion du nombre des licences se fera d'abord parmi ceux qui
ne se conforment pas strictement à la loi. Tous vont être
surveillés de près, et nous ne serions pas surpris que, dans
certains cas, la licence soit annulée à la première offense.

UNE REFORME QUI S'IMPOSE

Il y a un crédit qui détruit le commerce, et c'est celui
que le détaillant, le marchand est obligé de consentir à ses
clients: crédit qui n'a pratiquement pas de terme; crédit qui
s'impose dans tous les ge.nres de commerce.

Le commerçant a toutes les peines du monde à obtenir
soixante ou quatre-vingt-dix jours. Le plus souvent, même
pour ces paiements qui équivalent aujourd'hui au comptant,
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n lui refuse l'escompte. Il vit dans la crainte constante de
e pouvoir faire face à ses échéances, car il sait que ses four-
isseurs ne l'épargneront pas, s'il n'est pas en mesure.

Et encore, comment vend-il la marchandise qu'il a ache-
tée à des conditions si dures? Pour les neuf dixièiies'à cré-
dit et il devra attendre trois mois, six mois, un an peut-être
qu'on le paie. Plus sa clientèle est grande, plus il est obligé
de patienter. En fait, le petit et, le moyen commerçant sem-
blent n'exister que pour permettie à quantité de gens de vi-
vre sans se priver de rien, tout en payant le plus -tard possi-
ble. On sait qu'une infinité de gens, qui posent au chic, trou-
vent très élégant de ne régler leurs comptes qu'au mois de
janvier. Et c'est le petit commerçant qui supporte les frais
de ces habitudes injustes et nuisibles.

Il est à remarquer que les mêmes gens qui abusent ainsi
de lui fréquentent les grands magasins aux jours de ces pré-
tendues ventes de "soldes", à "prix réduits", et y versent
comptant des sommes qui faciliteraient grandement les af-
faires et la vie à leurs fournisseurs moins importants. On se
demande s'il existe un remède à cette situation dont les ef-
fets désastreux sont plus sensibles aujourd'hui que jamais.

Nous n'en connaissons pas d'autre d'ordre général et
public que l'éducation de l'acheteur. Mais les résultats ne
peuvent être qu'instables et fort longs à venir.

Cependant, il est au pouvoir de chaque commerçant de
limiter et de régulariser don crédit. Pourquoi, en effet, tou-
tes choses égales, le petit commerçant ne fixerait-il pas un
ternie à son crédit, tout en se montrant aussi large que pos.
sible? L'important, pour la bonne marche d'une maison
d'affaires et pour sa solidité, c'est que ses opérations soient
claires. régulières, à échéances aussi invariables que faire se
peut. Il est bien incontestable que le détaillant pourrait ne
pas dépasser quatre-vingt-dix jours, surtout si les membres
des associations prenaient cette réforme à coeur et s'effor-
çaient, avec ensemble, de l'établir.

On reconnaît que si le paiement au comptant n'est pas
de règle générale, c'est parce que la division, la rivalité ja-
louse et l'égoïsme ont, jusqu'à ce jour, empêché l'entente
parmi les intéressés. A plus forte raison, serait-il possible,
sans ces obstacles, d'imposer une limite au crédit qui tue.

A

LES ARTICLES A CINQ ET DIX CENTS DANS LE

COMMERCE DE DETAIL

La personne qui observe soigneusement les conditions
actuelles du commerce ne peut manquer de remarquer les
changements apportés aux différentes méthodes de commer-
cer, et d'être frappée du déplacement des sources où le pu-
blic va puiser ses articles de nécessité. Le marchand détail-
lant qui veut maintenir sa situation prospère doit s'ingénier
bien au contraire, à les étudier minutieusement, à en cher-
cher les causes et en tirer les conclusions qu'il convient. La
perspicacité et l'observation sont d'ailleurs deux qualités
'lui ne doivent pas faire défaut à celui qui désire demeurer
dans le mouvement, rester au goût du jour et voir son chiffre
dl'affaires augmenter chaque année.

Il est indéniable que depuis quelques années les détail-
lants ont fait un grand pas en avant; si l'on jette un regard
un arrière, on est surpris du chemin parcouru dans tous les
sens, tant au point de vue de la disposition attractive des
\itrines qu'à celui du service à l'intérieur du magasin, et
aux méthodes de tenue générale et de comptabilité.

Cette constatation, néanmoins, n'est pas faite pour en-
courager un état de paresse qui 1 ourrait tenter le détail-
lant parvenu à un certain degré de réussite, ce n'est pas une

raison pour lui de se' reposer sur ses lauriers et de repous-
ser tout effort tendant à une amélioration; ce doit être au
contraire un stimulant à plus d'application, à plus de. dé-
pense d'énergie et d'initiative, car plus on approche de la
perfection, plus l'amélioratiott sensible devient difficile à
trouver et à mettr'e en pratique.

Il nous est arrivé maintes fois d'observer dans les rues
les plus fréquentées, le samedi soir, et *de -remarquer que
malgré la foule compacte qui se pressait sur les trottoirs,
peu de personnes pénétraient dans les maga*ns pour faire
des emplettes. Certaines boutiques, néanmoins, regorgeaient
de monde, sans que ce va-et-vient, se ralentisse une minute,
et i.ous n'étonnerons personne en disant que les dites bou-
tiques étaient des magasins de vente d'articles à cinq et à
dix cents.

Il doit y avoir à coup sûr une poussée invisible qui di-
rige irrésistiblement les clients vers les portes de ces éta-
blisseinents continuellement assaillis par une foule de visi-
teurs, et le détaillant qui a à coeur la prospérité de son
commerce ne saurait contempler indifféremment la vogue
des maisons d'articles à cinq ou dix cents, sans en chercher
le pourquoi, sans en analyser les raisons et prendre la ré-
solution d'adopter leurs méthodes ou les systèmes similai-
res susceptibles de donner des résultats semblables.

Un détaillant nous disait récemment qu'il ne pouvait
se charger de la vente de tels ai ticles parce que leurs prix
d'achats étaient respectivement de quarante à cinquante
cents la douzaine pour ceux à vendre cinq cents pièce, et
quatre-vingt-dix cents à une piastre la douzaine pour
ceux à détailler dix cents pièce. Les marchands qui refu-
sent de prendre en stock ces articles n'ont vraiment qu'une
courte vue de la question, certains consentent volontiers à
tenir ces produits, niais en augmentant le prix de vente,
c'est là un non-sens fatal pour la réputation de leur maison.
Il cst bien évident que c'est déprécier son magasin que
d'offiir à sa clientèle à des prix plus élevés, des articles que
le public sait payer moins cher dans un autre magasin.

Dans cette question, il y a une considération très im-
portante qui ne doit pas être oubliée, c'est que la vente de
menus articles de l'ordre ci-dessus envisagé fournit au dé-
taillant l'occasion de ventes plus dispendieuses. Il arrive
souvent que le consommateur en entrant dans un magasin,
n'a pour but que l'achat d'un article insignifiant et que la
vue d'un autre plus coûteux lui suggère l'idée d'en faire
l'acquisition. Si donc vous ne tenez pas le premier de ces
articles qui a été le motif de la visite du client, vous n'avez
nulle chance de lui vendre le second auquel il n'aurait ja-
mais songé de sa propre impulsion.

Une des caractéristiques principales des magasins à
cinq cents et à dix cents est le mode d'étalage de toute la
marchandise et c'est peut-être à ce procédé qu'on doit attri-
buei leur vogue.

Il est peu probable qu'un détaillant puisse en général
agir de même façon, l'espace dont il dispose ordinairement
ne le lui permet pas, et cette exiguité entraine souvent l'ou-
bli d'articles qui ne paraissent jamais à la vue du visiteur.

A notre avis, le magasin de détail devrait avoir l'aspect
d'une salle l'échantillons où figurer 'ent quelques spécimens
de tous les articles en stock et dis osés de telle sorte qu'ils
puisse'nt être examinés facilement et que leur étiquetage
comportant les prix soit lisible distinctement pour tous. Il
conviendrait aussi de munir chaque article nouveau ou peu
familier a-i public d'une notice explicative qui puisse en fai.
re connaitre l'usage.

Nous avons visité des magasins où presque tout le
stock en raagasin était renfermé dans des boîtes dont seule
une minuscule étiquette indiquait le contenu.
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Dans la plupart des magasins, la majeure partie du
stock, bie'i : qu'étant étalagée -dans les .vitrines ou sur les
comptoirs. ne l'est pas d'une façon suffisamment attractive
pour forcer l'attention du consommateur. Pour ce qui et
des articles qui ne sont pa~ide vente courante, la chose a re-
lativenient .eu d'importance; mais, en ce qui concerne les
articles de demande journalière, ce manque d'attrait peut
causer au -jétaillant les- plus graves- dommages et il nous
semble que de tels articles devraient être placés dans' les
vitrines non seulement bien-en vue, mais aussi facilement
accessibles .our que le client puisse en faire l'examen sur
la simple expression -de son désir.

Il est indiscutable que, dans beaucoup de cas, plus on
dispose de place -dans son magasin, plus on fait d'affaires.
Encore faut-il savoir en tirer parti et mettre à profit cet
avantage. Nous avons été surpris parfois d'apprendre que
des magasins d'une apparence modeste possédaient trois ou
quatre. salles immenses destinées aux marchandises. Riea
dans ces •iagasins ne. venait Indiquer l'existence de ces mar-
chandises, les propriétaires de ces maisons se fiant à la con-
naissance que le public devait avoir de leur stock et au be-
soin impérieux du consommateur.

Si le d'.taillant se contente d'attendre que les gens aient
besoin de- ,uelque chose pour effectuer des ventes, il ne
verra james croitre son commerce, il doit faire une sollici-
tation pressante au public par tous les moyens d'étalage
dont il dispose, de façon à attirer à son magasin des visi-
teurs qui auront été intéressés par ce qu'ils auront vu en
vitrine et qui aura. donné- naissance en eux à un violent désir
d'acheter.

Jetez un regard sur les procédés employés par les deux
autres rou;sges du commerce, le marchand de gros et l'in-
dusiriel, vous constatez qu'ils.ne se contentent. pas d'atten-
dre les affaires, mais, vont" leur rencontre par l'intermé-
diaire et l'aide de leurs représentants.

De même, un détaillant doit aller vers le client par l'in-
termédiaire de son étalage, et ce dernier est le plus efficace
procédé qui soit pour atteindre le consommateur, car. il met
dans son esprit non seulement le nom du magasin, mais
aussi la forme et l'aspect des articles qui y sont exposés.

Le détaillant a certes fait beaucoup jusqu'ici pour aug-
menter son efficacité, mais il ne doit pas renoncer à tout
effort ou se contenter de suivre nonchalamment l'exemple
des autres; il doit ouvrir la. marche et, loin de se montrer
satisfait du sa condition présente, il doit porter ses regards
sans cesse vers du, mieux et -les résultats acquis journelle-
ment l'en.-ourageront et. le guideront vers un perfectionne-
nient continu et produçtif.

Enxgagez vos clients à faire l'essai des articles nouveaux
que vous, avez -en magasin. S'ils attendent que leurs voisins
les aient employés auparavant et réciproquement, vous ris-
quez fort de ne jamais en vendre.

COMPAGNIES zINCQRPOREES

Des lettres- patentes ont été émises par te Lieutenant-
Gouverneur de la Province de Québec, incorporant:
- "The St. Johns Machinery and Tools Company, Li-
mited", pour fabriquer des outils -ide forgerons et cultiva-
teurs. Capital-actionsi $45,0o, à St-Jean;: Québec..

"National Sporting Club Limited", pour tenir et ex-
ploiter un club athlétique et de sports. Capital-actiong,
$20,ooo, à Montréal.

"Henryville , Can~ning Limited", pour manufacturer et
commercer des légumes, sucreries- et!fruits en--conserve.. Ca-
pital-actions. $49m,o,- à. Henryville, comté de St-Jean, Qué.

I
LES DEFAUTS DES BEURRES

Le beur:e préparé avec du lait sain et cans les cond.
tions que -comporte une bonne fabrication se présente es
masse compacte, ferma mais onctueuset d'une teinte jaune,
plus ou moins foncée et homogène; il dégage un arome lé.
ger et possède une saveur qui.rappelle quelque peu la noi-
sette. Bien des beurres cependant ne réunissent pas ces di.
verses qualités soit parce que la matière qui a servi à les
préparer n'était pas: irréprochable, soit en raison d'un iman-
que de soin dans la fabrication, soit encore parce que nulle
précaution n'a été prise pour assurer au produit fabriqui
quelque durée de conservation. Beaucoup n'en restent pas
moins passables, mais chez certains l'absence de qualités
fait place à des défauts qui peuvent devenir suffisamment
accentués. pour les rendre inutilisables.

Parfois le beurre est trop "mou". Cela se produit sur-
tout en été. Un barattage fait à une température trop élevée
en est souvent la cause. Le battage brutal et prolongé de la
crème peut aussi en être responsable. Dans quelques ca.,
c'est à l'alimentation qu'il faut en faire remonter l'origine;
ainsi le tourteau de colza, la farine de riz ou de mais ten-
dent à rendre le beurre un peu mou. Quelquefois, le beurre
est non seulement mou, mais huileux et de saveur aigrelet.

.te; c'est alors que la maturation de la crème s'est effectuée
dans de mauvaises conditions. Quand ces- défauts dans l'as-
pect du beurre apparaissent, il faut s'efforcer d'améliorer la
fabrication en donnant tous ses soins au travail d'acidifica-
tion de la crème, recourir même à l'emploi de ferments sé-
lectionnés, bien surveiller la température à laquelle on fait
le barattage et veiller à ce qu'elle ne puisse s'élever nette-
ment pendant le travail. Le malaxage doit aussi être opéré
à température convenable.

Il arrive encore que le beurre prenne un aspect "grais-
seux" et que, par sa pâte et sa couleur, il rapelle le sain-
doux. Une alimentation défectueuse au point de vue dc
constituants de la ration peut en être la cause;. mais, ilus
souvent, c'est à l'introduction de-bactéries nuisibles dans k
produit, par suite d'un manque de propreté dans la fahr;i
tion, qu'il faut attribuer ce défaut.

Un assez grand nombre de beurres se présentent -U
chetés, marbrés", surtout lorsqu'ils ont été salés. Cela peut
provenir de l'emploi sans précaution d'un colorant solide.
mais plus généralement ce manque d'homogénéité dans la
coloration est attribuable à un délaitage insuffisant et à un
mr..::.que de soin dans le salage. Le beurre ayant été ince,,
pl ement purgé du lait de beurre, la caséine contenue dan
ce dernier se précipite au contact du sel en produisant des
taches blanchâtres, dont la localisation est due au manque
d'uniformité dans la répartition de l'agent de conservation
Il faut donc veiller à éliminer aussi complètement que pos-
sible le babeurre, et pour cela il convient d'en commencer la
séparation dans la baratte même dès que la matière grasse
de la crème barattée s'est prise en grains ayant la grosseur
d'unè petite lentille; puis il faut prendre soin de saler très
uniformément.

D'autres fois, le beurre a un aspect "granuleux"; il se
montre constitué d'une multitude de petits grains mal sou-
dés et durs, d'où l'absence d'onctuosité. Ce défaut est asseg
ordinairement provoqué par un lavage précipité des grains
de beurre dans la baratte avec de l'eau trop froide. Il est
t ien difficile alors d'y remédier en prolongeant 'le travail
des malaxeurs -courants; mais on peut l'atténuer dans une
certaine mesure à l'aide des lisseuses d'action domprimante
très énergique. Parfois le beurre est rendu trop dur-par une
alimentation riche-en tourteaux de palme, coco, lin, en fari-
ne de graine de lin,.
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Ces diverses modifications dans la texture du beurre ne
sont pas, en somme, des défauts très graves. Si elles nuisent
quelque peu à la valeur du produit, elles n'entravent nulle.
ment son utilisation. Il n'en est pas de même des défauts
que nous allons maintenant envisager. Ceux-ci déprécient
toujours les beurres très notablement et même, lorsqu'ils
sont fort accentués; ils peuvent les rendre inutilisables.. Ils
comprennent les goûts et odeurs anormaux ou désagréables
que les beurres possèdent parfois.

De tels accidents peuvent dériver d'une alimentation
mal comprise des bêtes laitières ou de l'introduction d'ali-
ments avariés dans les rations. C'est ainsi que toutes les
plantes qui renferment des huiles essentielles à odeur accen-
tuée doivent être éliminées des rations: la gerniandrée, l'ail.
le poireau, par exemple. Les plantes crucifères peuvent y
figurer, mais à doses modérées; il vaut mieux toutefois s'abs-
tenir de faire emploi de certaines d'entre elles, comme le
navet. Les tourteaux, d'utilisation si intéressante, en raison
de leur haute valeur alimentaire, sont dangereux s'ils ne se
présentent pas en parfait état de conservation. Les produits
d'ensilage, même réussis, se montrent plutôt nuisibles à la
qualité des beurres s'ils sont donnés en fortes quantités; ils
le sont toujJurs, même à doses faibles, si pendant la con
servation en silo ils ont contracté des odeurs fortes et désa-
gréables. Trop souvent, le goût défectueux du beurre pro-
vient d'un manque de propreté dans la récolte et le travail
du lait, ou encore d'une mauvaise disposition des locaux cde
la leurrerie. Si les vaches sont traites sans avoir été net-
toyées, si les allées et venues sont fréquentes dans la vache-
rie pendant la traite, des particules de matières organiques
diverses et, notamment des fragments excrémentiels evin-
tient en contact avec le lait. Il n'en faut pas plus pour uitie
le liquide et le beurre qui en dérivent contractent une "odeur
d'étable", de va herie, désagréable. Le fait peut se produire
encore si la beurrerie a été installée dans le voisinage iiuné-
diat de la vacherie..Les odeurp, les poussières qpi s'échap>-
pent de cette dernière, 'ont tôt fait de nuire à l'arome natu-
rel du beurre. D'une façon générale, d'ailleurs, la beurrerie
ne saurait être trop éloignée de tous les locaux de la fermle

d'où se dégagent des odeurs. C'est ainsi qu'elle ne doit pas
étr-c voisine de la porchëiie. Il faut bien se garder aussi de
lai'sser séjourner ou d'entasser du fumier dans son voisinage.

I.e matériel utilisé dans le travail du lait devient facile-

ment une source d'odeurs diverses s'il n'est pas maintenu

tres propre. La raison en est, le plus souvent, qu'il s'ense-

meCnce d'une foule de microbes qui, contaminant ensuite le
lait, peuvent provoquer des modifications de ses divers

constituants et notamment de la matière grasse, au cours

<lesquelles des produits sapides et odorants, désagréables,

apparaissent. C'est ainsi que le beurre peut contracter un

"goût amer".
D'autres causes peuvent d'ailleurs déterminer l'appari-

tion de l'amertume; ainsi une alimentation dans laquelle

figurent des fouriages avariés ou des plantes comme les lu-

pins; des affections inflammatoires de la mamelle. Parfois,

le lait de certaines vaches devient asfier vers la fin de la lac-

tation et le goût du beurre s'en resserit. Quelquefois le goût

amer est attribuable à des réactions chimiques déterminées

par le contact du lait ou de la crème avec des seaux ou ré-

cipients métalliques, en fer étamé, mal entretenus, éraillés.

Aux places où le fer est mis à nu il peut .se former, par suite

de la combinaison de. ce métal avec l'acide lactique qui se

produit dans le lait ou la crème, du lactate oc fer qui leur

communique, ainsi qu'au beurre en dérivant, une saveur

amère et astringeante. On voit par là que s'il est toujours
nécessaire de veiller à la propre'té des ustensiles servant au

travail, il est non moins important de maintenir en parfait

état l'étamage de tous ceux qui.sont en métal.

Parfois !e beurre possède un goût de "moisi". On en
trouve l'origine dans des champignons microscopiques qui
peuvent se développer à sa surface lorsque les soins de con-
servation font défaut. Il arrive, très rarement d'ailleurs, que
le beurre présente un "goût de betterave". Une moisissure
peut encore en être responsable.

Dans qulque.s cas, le beurre a un "goût de bois" plus ou
moins accentué. Cela peut provenir de l'emploi, dans la fa-
brication d'appareils en bois insuffisamment affranchis, niais
plus généralement des tonnelets souvent utilisés à l'expédia
tion des beurres. Ces tonnelets sont habituellement en chê-
ne ou hêtre, parfois en sapin. Il est néecessaire de les affran-
chir avant utilisation; par exemple, à l'aide d'une lessive de
potasse à 5° Beaumé, dans laquelle on les fait baigner pen-
dant vingt-quatre heures, puis on les laisse en -contact pen-
dant plusieurs heures avec une solution d'alun à 5° dont on
les remplit. On vide, fait sécher et rince finalement à l'eau
froide.
Les difauts des beurres-Suite.

Le défaut le plus fréquent des beurres, c'est le "goût
de rance" que nombre d'entre eux contractent peu de jours
après la fabrication. Le rancissement est attribuable d'une
part à une décomposition djes éléments constitutifs du beur-
re (glycérides) au cours de laquelle des acides sont mis ci
liberté et notamment l'acide butyrique malodorant, décoi.
position facilitée par l'air et la lumière, et d'autre part à
l'action de microorganismes apportés le plus souvent par
l'air. Pour retarder le plus possilile le rancissement, il est
nécessaire d'entourer de grands soins la fabrication, de faire
le délaitage avec de l'eau bien pure (qu'il pourrait être avan-
tageux d'additionner d'un peu d.'acide lactique) de mettre le
beurre en mottes aussi volumineuses et aussi ramassées que
possible et de le conserver à l'abri de l'air et de la lumière
dans un endroit frais. Le séjour dans une chambre froide où
la température est maintenue à 25 ou 26 au-dessus de zéro,
se montre favorable, mais il ne peut donner de bons résul-
tats que dans le cas de beurres bien fabriqués.

On a des exemples de beurres qui après quelques se-
maines de séjour dans une glacière présentaient un "goût
de poisson" fort désagréable. Bien entendu le froid n'en
était pas la cause, mais il s'était montré impuissant à préve-
nir le développement des microorganismes nuisibles dont
les heurres s'étaient ensemencés au cours de leur fabrication.

Le procédé le plus généralement suivi pour retarder
l'altération dlu beurre c'est, comme on sait, le salage. Celui-ci
doit être fait très uniformément sous peine de provoquer la
formation de marbrures, comme il a été dit plus haut, dans
la pàte du beurre. La quantité de sel à employer est fort
importante. Elle doit dépendre dans une certaine mesure de
la teneur du beurre en eau et varier dans le même sens Une
insuffisance de sel est.nuisible, mais un excès est également
déjavantageux. Si le sel, dans une proportion voisine de
25%, est en général fort utile à la conservation parce qu'il
porte son action surtout sur les moisissures dont le rôle
dans le ranissement est certain, il peut n'en plus être de
même lorsque sa proportion s'élève par trop, car alors, il
tend à paralyser les ferments lactiques que renferme le beur-
re et par lesquels la matiè-e grasse est protégée dans quel-
que mesure contre les microorganismes, agents d'altérations
diverses.

NOUVELLES CHARTES

La "Gazette du Canada" publie les nouvelles chartes ac-
cordées sous lesceau du secrétaire d'Etat du Canada. Voici
celles qui ont trait aux nouvelles compagnies ayant leur
principale place d'affaires dans la province de Québec:
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. "Villeneuve. Limitée",. pour .faire le commerce de ' bois
de construction en général. Capital-actions, $9o,ooo à Mont-
réal.

"H. C. Red Label Chemical Co., Ltd.", pour faire le
commerce et fabriquer toutes sortes de drogues et produits
chimiques. Capital-actions, $250,000, à Montréal.

"Canadian North West Development Company, Li-
mited", pour faire les-affaires d'entrepreneurs de travaux
publics et privés en général. Capital-actions, $200,000, à
Montréal.

"California Perfume Co. of Canada, Limited", pour fai-
re le commerce général et fabriquer toutes sortes de par-
fums et articlès dimilaires. Capital-actions, $10,ooo, à Mont-
réai.

"Viger-Foster Valve Company, Limited", pour faire les
affaires d'ingénieus-mécaniciens en général. Capital-actions,
$250,ooo, à Montréal.

"Canadian Halley's Motors, Limited", pour faire le
commerce général de tous véhicules automobiles et les cho-
ses s'y rattachant, Capital-actions, $io,ooo, à Montréal.

L'EXPOSITION D'AUTOMOBILES

L'ouverture officielle de la huitième exposition annuel-
le d'automobiles a eu lieu samedi soir dernier dans les sal-
les de l'arsenal de la rue Craig.

Le public à Montréal s'est toujours montré très sym-
pathique' aux expositions commerciales qui ont été organi-
sées depuis quelques années, mais en cette dernière occa-
sion il semble y avoir pris un intérêt tout particulier, si l'on
prend en considération le grand nombre de personnes qui
ont déjà visité cette exposition. Cette industrie mérite cer-
tes d'être encouragée, car elle est susceptible d'aider à la
solution du problème du transport, soit des passagers, soit
de la marchandise. Au point de vue du commerce, l'automo-
bile a déjà rendu de grands services et nombreuses sont
aujourd'hui les maisons de commerce qui en font usage
pour la livraison de la marchandise, même pendant la sai-
son d'hiver. L'on peut voir immédiatement le champ d'opé-
ration'ouvert à cette industrie et plus que jamais les manu-
facturiers d'automobiles se sont rendus compte de ce fait, et
cherchent par tous les moyens possibles à démontrer aux
hommes d'affaires, l'économie qu'il y aurait pour eux à gé-
néraliser l'emploi de la force motrice plutôt que la force
animale. Les expositions sont donc l'un des meilleurs
moyens pour démontrer tous ces avantages; seulement cette
exposition-ne dure que quelques jours et a besoin d'être sui-
vie par une forte campagne de publicité pour en retirer
tous les résultats dont les exposants sont en droit de s'at-
tendre.

LAPORTE, MARTIN, LIMITEE.

Il nous fait plaisir d'attirer l'attention de nos lecteurs
sur le fait que la maison Laporte, Martin, Limitée, offre ac-
tuellement en vente de grandes quantités de thés de diverses
provènances: thés du Japon, des Indes, de Ceylan, de Con-
gou, de Chine.

• Les thés du Japon, aux marques bien connues de "Vic-
toria" et "Princesse Louise:", en boîtes de 30 et 4o livres, et
en demi-caisses de 8o'et go livres, sont des plus recomman-
dables. Les thés noirs des Indes, de Ceylan et de Congou,
se vendent en demi-caisses de 30 lbs., et en caisses de go Ibs.,
et les thés verts de Ceylan, marques "Ducness" et "Lady",
sont mis en demi-caisses.

Les thés de Chine, marques "Imperial", "PeLeaf" et
"Pin Head", sont mis en boites de 30 et 45 livres, et ceux de
la marque "Young Hyson" se vendent en boités ét demi-
caisses.

Dans l'assortiment offert en ce moment-ci, on remarque
encore les Sassures de Thés Japonais, et les Sassures de
Thés Verts de Ceylan, en boites de 70 et 80 livres.

La maison Laporte, Martin, Limitée, tient aussi toujours
en stock fes thés en paquets des marques: "Salada", "Lipton"
et "Tamilkande".

Nous insistons auprès des marchands, désireux de se
créer une clientèle pour les bons thés, que c'est le moment
ou jamais de donner leur commande sans , plus tarder à
MM. Laporte, Martin, Limitée, 568 rue St-Paul, à Montréal.
Téléphone Main 3766.

UNE NOUVELLE MACHINE A ADDITIONNER

Nous présentons aujourd'hui à nos lecteurs la machine
a additionner Barrett. Cette machine est peu compliquée et
peut être employée avec avantage daris les différents com-
merces. Le but des propriétaires est de faire une machine
simple, durable, exacte et peu dispendieuse, afin de pouvoir
généraliser son emploi, tel que par exemple la machine à
écrire.

Le représentant à Montréal est M. R. Wallace Burry,
410, Edifice Shaughnessy, et nous sommes certains que ceux
qui voudront obtenir p!us d'informations ou une démons-
tration seront bienvenus.

- POUR LE PROGRES.

Monsieur E. Cinq-Mars, Imprimeur du Roi, à Québec,
offre une excellente occasion à quelqu'un qui désire faire un
bon placement, en même temps que travailler au dévelopjpe-
ment du progrès d'une paroisse ou d'une grande industrie.
If s'agit d'une dynamo Westinghouse de 125 C.V. avec vol-
tage de 118. Révolutions, 640 par minute. Bonne pour douze
cents lampes de seize chandelles. Pas de "switchboard".
N'a jamais manqué une minute. Coût original: $2,8w0. A
vendre à bon marché, avec garantie.

Cette dynamo faisait le service à l'imprimerie du roi, à
Ottawa, avant que deux étages aient été ajoutés à cet édifice.
Après cette addition, le système id'éclairage a été changé et
M. Cinq-Mars s'est porté acquéreur de la dynamo. C'est une
occasion unique pour quelqu'un qui désire établir un service
d'éclairage électrique dans une paroisse ou dans de vastes
usines. Prière d'écrire immédiatement.
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.LA. SITUATION.
Le marché de l'épicerie est ferme avec

un bon commerce actif. La mélasse a bais-
sé de 4c par gallon sur terrain combiné,
à part cela il n'y a pas de changement de
prix pour les autres articles. La rentrée
(lc l' argent se fait d'une façon normale.

Nous cotons:
SUCRES

Extra granulé, sac, les zoo lbs. 4.25
Extra granulé, brl., 5 x 2o, zoo lbs. 4.35
Extra ground, baril les zoo lbs. 4.65
Lxtra ground, bte So Ibs. zoo lbs. 4.85
L~xtra ground. j bte 25 lbs. zoo lbs. 5.05
Ni) i Yellow. baril lesjoo Ibs. 3.90
.\c)u i Yellow, sac les zoo lbs. 3.85
i'owdered, baril zoo lbs. 4.45
l'owdered, bte 5o lbs. les ioo lbs. 4.65
l'anis Lumps, à bte z5 lbs. zoo lbs. 5.30
Crystal Diamond, btes ioo lbs. 5.00
i-rystal Diamond, i bte So Ibs.

les zoo lbs. 5. io
Crystal Diamond, J bte 25 Ibo.

les zoo lbs. 5.30
C-rystal, Diamond, Dominof 2o

cartons 5 lbs. les zoo Ibs. 0.35
Sucres biruts cristallisés, lb. - 0.04
Sucres bruts non cristallisés, IL 0.03i

Ces prix s'entendent au magasin du
vendeur à Montréail.

MELASSES
Très bonne demande.

B3arbade, choix, tonne 0.32 0.33 0.35
Barbade, tierce et qrt. 0.35 0.36 0.38
Barbade, demi qrt. 0.37 0.38 0.40
Melasse, fancy, tonne 0.34 0.35 0.37
Mélasse, fancy, tierce et

quart 0.37 0.38 0.40
Mélasse, fancy, demi qrt. 0..!9 0.40 0.42

Les prix s'entendent,: ière colonne,
Pour territoire ouvert;' 2e Colonne, pour
territoire combiné; 3e colonne, pour
Montréal et ses environs.

LARD AMERICAIN
zère qualité, le quart 28.75
2ème qualité, le quart 27.25

SAINDOUX
Bonne demande.

La lb.
Saindoux pur, en tinette 0. z5î
Saindoux pur, en seau 3.2.5
Saindoux pur, .cse 4de 10 lbs. o.14
Saindoux pur, cse de 5 lbs. o.1i6g
Saindoux pur, cse de 3 lbs. o.1z6t
FARINES ET PA-TES ALIMEN.

TAIRES
Pâtes alimentaires;

Bonne demande
Nous cotons:

A rro* ýroot, boite de 7 Ibo.
Farifie Five Roses, qrt. 0.00
Farine Five Roses, sc 0.00
Farine. Household, art. o.o6
Par. 111Regai" qrt - 0.0
Farine i pàtis. Océan, prt. 0.00
Far. d'avoine granulée, sac 0o.00
Far. -d'avoine standard, sac o.oo
Far. d'avoine fine,.sac 0.00
Farine -d'avoine roulée, brl. o.oo
Parine-daivoine roulée, sac 0.00
Farine de sarrasin, sac 0.00
Far. de blé-d'Inde, sac 0.00

0.15
6.25
3.25
0.35
6. as

5.00
2.60
2 .6o
2.60
5.00
2.40
3.50-
2.2.5

Banner, Saxon et Quaker
Qats, et Ogilvie, caisse 0.00 4.00

Cream of wheat, cie 0.0o 5.75
Fécule de mais, te qlté, lb. 0 .071 0.071
Fécule de mias, 2e qîté, lb. o.o6 o.o6i
Fécule de pommes de terre,

qrts de i L, doz. o.00 1.35
Vermicelle macaroni et

spaghetti Canadiens btes
de 5 Ibo., IL 0.00 0.271

En vrac 0.00 0.05*
Paquets de i lb. 0.00 0.07

Nouillettes aux oeufs:
Paquets de i lb., lb. 0.00 0.071
Spaghetti, pâtes assorties:

alphabets, chiffres, ani-
maux nouilles, coudes,
importés en vra, lb. 0.00 -0.071

En paquets.de i lb, -- i 0.00 0.08
Tapioca pearl, eni sac, la 0.041 0.05
Tapioca seed, en sac, la "0.041 0.05
Sagou 0.041 0.05

FROMAGES CANADIENS
Bonne demande.
Les fromages petits et gros se Vien-

dent aux épiciers î534c et î6c la livre.
VINAIGRE

Nous cotons, prix nets:
Bolîman. cruches paillées, 4

gaîl. imp. cruche o.00 2.20
Domestique triple, cruches

paillées, 4"4gal. imp. cruche 0.00 1.25
72 grains, le gaîl. 0.00 0.12
88 grains, le gaL 0.00 0.15
118 grains (proof). le gaîl. 0.00 0.1tg

THES
La tendance est à la hausse sur les

marchés primaires pour les thés de Cey-
lan. La production ne suffit plus à la
demande.
EPICES PURES. GRAINES ET SEL

Bonne demande courante.
Nous cotons:

Alîspice, moulu lb.
Anis
Canary Seed
Cannelle, moulue
Cannelle en mattes
Clous de girofle entiers
Chicorée canadienne
Clous de girofle entiers «
Colza .

Crème de tartre
Gingembre moulu
Gingembre en racine
Graine de lin non moul.
Graine de lin moulue
Graine de chanvre
Macis moulu
Mixed spicea moulues
Muscade moulue
Muscade
Piments (Clous ronds) fi
Poivre -blanc rond
Poivre blanc moulu
Poivre noir rand
Poivre noir moulu f
Poivre de Cayenne pur f
Whole pickle spice
Sel fin en sac
Sel fin eni * de sac
Sel fin, quart, 3 Ibo.
Sel fin, quart, 3 Ibo.
Sel fin, quart, 7 Ibm.

0.00 o.18
o.o8 o.oQ
o.o81 o.og
0.00 0.25
o.18 o.aa
0.20 0.22
0.12 0.13
0.22 0.25
o.o6 o.o8
0.00 0.30
0.00 0.25
0.17 0.30
0.031 0.04
o.o6 o.o7
0osi5 0.07
0.00 0.75
0.00 0.25
0.00 0. 50
0.20 0. 35
0.07* 0.10
0.25 0.27
0.00 0.28
0.15 0.17
.0.00 0.20
0.0o 0.25
o.16 0.ao
0.00 1.35
0.00 0.40
0.00 3.25
0.00 3.,15
0.00 8.05

Sel fin. en quart de 21o w...
Ordinary fine
Fine
Dairy
Chee
Gros sel, sac

ORGE

0.00
0.00
0.00
0.00
si6

z.8o
2.05
2.15
3.45
oSo

Légumes secs.
Nous cotons:

Orge mondé (pot) sac 0.00 3.00
Orge moda (o) baril 0.00 6.75
Fèves blanches, Cn., l b. 0.031 0.04
Orge mondé (pearl), sac 0.00 4.85
Fèves blanches, Can., lb. 0.031 o.o3l
Fèves jaunes minot 2.00 2.10
Lentilles rouges, par sac, lb. 0.05 o.o6
Lentilles vertes, par sac, lb. 0.04 0.05
Pois Verts, No i lb. 0:041 004
Pois cassés, le sac 0031 0031
Blé-d'Inde à soupe, cassé,

-le sac o.co 2.40
RIZ

La demande est bonne.
Nous cotons:
Ris Importés:

Riz Patna, sacs de îîa lbs.,
suivant qualité IL o.osl o.oô

Riz Carolina oaS o."~
Riz moulu 0.00 0.06
Riz soufflé (puffed) coe de

36 paquets dca2 pintes 0.oo 4.25
Riz décortiqués au Canada:
Les prix' ci-dessous s'entendent fiob

Montréal.
Qualité B, sac 25o Ibo. 0.00 3.30
Qualité C, sac zoo Ibm. 0.00 3.20
Sparkle .0.00 5.10
India Bright (sac de zoo Ibo) 0.00 3.45
Lustre 0.00 3.55
Polished Patna ô 00 4.4
Pearl Patna 0.00 4.00o
Imperiai Glacé Patna 0.00 4.0
Crystal Japan 0.00 5.10
Snow japan 0.00 5.30
Ice Drips Japan 0.00 5.45

FRUITS SECS
Assez bonne demande.
Nous cotons:
Dattes et figues:

Dattes en vrac z lb. 0.oo 0.05*
Dattes en pqts de z lb. 0.07à 0.07*
Figues sèches en boites,

3 couronnes IL o.ogi o. toi
4 couronnes lb. 0.1 o.11l
5 couronnes lb. 0.1a 0.121
7 couronnes lb. 0.14 0 141
9 couronnes l1b. 0.îs 0.15J
16 onces bte o.xiii o.z2l
Io onces bts 0.o7* o.oS
Raisins de Corinthe. Lb.

Corinthe Fillatras, en vrac 0.005 o.u7
Corinthe Fille tram en car-

tons s lb. o.oliÔ.oS8
Raiin de Malaga. Lb.

Rideau bte 0.00 2.50
Balmoral bte o.oo 3.00
Orléans hte 0.00 4.00
Royal Excelsior .bte o.oe 3.5o

Raisins sultans - Lb.
En vrac 0.00 0.10
Cartons. i lb. 0.00 0.11*

Raisins de Valence. ,
Valence fine off Stalk, lites

de 28 lbs. 0.00 0.06
Valence Selected. btes de
29 Ibo. 0.00 o.o6i

B Epierieet Provisions
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Valence Laye ra. 4 cOUr.,
btes de 28 lbs. 0.cO 0.07
Raisins de Californie. Lb.

Epépinés, paq. i L, fancy o.oo o.1ol
Epépinés, paq. i lb., choix 0 .00 o.10o

Noix et Amandes. Lb.
Amandes Tarragone 0.20 0.21
Amandes Valence écalées 0.42 0,43
Cer neaux 0o35 .0.37
Avelines 0. 13 0.141
Noix de Grenoble Mayette 0.i9 020
Noix Marbot o.15S o. 16
Noix de Bordeaux écalées 0.34 0.36
Noix du Brésil 0.21J 0.22J
Noix de coco râpées, à la lb. o.2oi 0.22J
Noix Pécan polies o; 18 o. 19
Noix Pécan cassées 0.00 0.00
Peanuts non rôties, Sun 0.00 '0.oS
Peanuts non rôties, Bon Ton 0.o0 0.11
Peanuts non rôties, Coon 0.00 0.07
Peanuts rôties, Coon O.O8& 0.09
Peanuts rôties, G. 0.09 0.091
Peanuts non rôties, G. 0.00 0.074
Peanuts rôties, Sun o.0 îo 0.
Peanuts rôties, Bon Ton 0.121 0.131
Pruneaux 30/40 0.00 0,15
Pruneaux 40/50 0.00 0.13
Pruneaux 5o/6io 0.00 0.111
Pruneaux 6.o/7o 0.00 o. loi
Pruneaux 70/80 0.00 0.091
Pruneaux 8o/go 0.00 0.09
Pruneaux go/io 0.00 0:o81

Fruits évaporés. Lb.
Abricots, boite 25 lbs. 0.00 0.20
Nectarines 0.00 0.111
Pêches, boites 25 Ibo. 0.00 0 loi
Poires, botte 25 Ibm. 0.00 0.13
Pommes tranchées, évapo-

rées, -btes de 50 Ibo. 0.091 0.091
Pelures de fruits. Lb.

Citron o.1o o.1sî
Citronelle 0.is o.61
Orange 0:11 0o11ul

CONSERVES ALIMENTAIRES
Conseves de Légumes

Très bonne demande.
Nous cotons:

Noz 1 NO 2
Asperges (Pointes), 2 Ibo. 2.05 3.00
Asperges entières can., 2 Ibo. 0.00 2.25
Asperges Californie, si ibm. 0.00 3.35
Betteraves tranchées, 3 lbs. 0.00 1.321
Blé d'Inde 2 lbs. 0.92J 0.95
Blé d'Inde en épis gaI. 0.00 5.00
Catsup, bte 2 Ibo. doz. 0.o0 o.85
Cjatoup au gai. doz. 0.00 s.oo
Champignons hôtel, boite &.131 0.141
Champignons, ier choix 0.20 0.21
Champignons, -choix, btes o.1à? o. :8
Choux de Bruxelles imp. 0.17 0.18
Choux-fleurs 2 Ibo. 0.00 z .6s
Citrouilles 3 lbs. oJo o,8zi
Citrouilles gaI. 2.23 2.271
Epinards gai. 0.00 5.321
Epinards 2 lbs. 0.00 1.27i
Epinards 3 lbs. 0.00 1.771
Lroinards lmp. bte 0.12 o.u1
Fèves Golden W/raX. 2 lbS. 0.85 0.871
Fèves Vertes 2 lbs. 0.85 0 .871
Fèves de Lima 2 lbs. 1.171 1. 2o
Filigéolets 'imPortés bte o. îSl 0.15
Haricéots verts imp. bte 0.13 0.17
Macédoine de légumes. bte 0.10o o.16
Marinades en seau, 5 gai. 0.00 2.50
Petits pois imp. moyens bte 0.11 0.114
Petits Dois imp.ini-fins bte 0.11 0. 12
Petits Dois imp., fins. -bte o. 16 o-. 7
Petits pois imp. ext. fins, bte 0.17 0.18g
Petitt, nois imp.. surfins. hte (manquent)
Pois Can. English Garden o.821 o.85
Pois Can. Early June 0.85 0.871
Pois Can. Ext. Fine Sifted 0.00 1.30
Cuccotash .2 lbs. 0.971 1400
Tomates, 3 Ibm.,.dos. 0.95 1.00

Tomates, 2l.19 .92à
l'rudles, J bol' 5.00 5-40

Conserves de, fruits.
Très bonne demande.

Par doz., groupe No i No 2
Ananas coupés en dés, . 0.022

Ananas importés 24 lb.. 0.00 3.25
Ananas entiers (Cani.) 3 lb. 0.00 z. 321
Ananas tranchés (Cani.) 2.1b. 0.00 1.771
Ananas râpés (emp. Can.)

2 lbs. o.oo î.8o
Bluets Standard doz. 0.00 1.25
Cerises rouges sans noyau,

2 Ibs. 1.921 1.95
Fraises, sirop épais, 2 lb.. 0.00 2.40
Framboises, sirop épais,

2 lbs. 2.371 2.40
Gadelles rouges, sirop épais,

2 lbs. 0.00 2.00
Gadelles noires, sirop épais,

12 lb.. 0 .00 2.021
Groseilles, sirop épais,

2 lb.. 0.00 2.021
Marinades can. i gal. gai. 0.00 o.8o
Oli 'ves, i gal. gal. 1. 27J 1.70
Pêches jaunes 2 Ibs. 0.00 1.421
Pèches 3 lbs. 0.00 1.90
Poires (Bartlett) -- lbs. 1. 52J 1.55
Poires 3 lbs. 2.02J 2.05
Pommes 3 lbs. 0.00 1.071
Mûres, sirop épais lb.. o.oe 1.921
Pommes Standard ,~gal. 3.00 3.021
P>runes Damson, sirop épais,

à -lbs. 1.10o i.15
Prunes Lombard, sirop épais,

9 Ibm. 'o.95 o.971
Prunes de Californie. 2î lb.'0.00 2.74
Pi unes Greengage, sirop

épais 2 lb.: 1.07! 1.10
Rhubarbe Preserved, 2 lbs. 0.00 1.521
Cerises blanches do;: 0.00 2.25
Cerises noires doz. 0.00 2.40
Framboises - do:. 0.00 2.40
Mûires doz. 0.00 2.4o
Gadelles rouges doz. 0.00 à. 4o

Conserves de poissons
Très bonne demande.
Nons cotons:

Anchois à l'huile (suivant
format) do. 1 .60 4.50

Caviar JI lb. do:. 5. 15 5.25
Caviar 1 lb. doz. îo.oo 10.25
Crabes i lb. doi. -3.75 3.00
Crevettes en saumure, î lb. o.oo î .6o
Crevettes-sans* saumure, i lb. o.oe i .So
Finnan Haddies doz. 1.35 i1.40
Harengs'frais, importés.

doi. 1. 15 1.2
Harengs mariné&& imp. « 1.,45 1 .65
Harengs aux Tom., imp. " 1.45 1.40
Harengs klppered, imp. " 1.50 1.70
Harengs. canadiens kippered o.g.ç y. m
Harengs canadiens, sauce

tomates 0.9% 1.00
Homards, bte h., i lb. " 6.40 6. so
Homards, bte plate, * lb. " 3.50 3.60
Homards. bte plate, i lb. « 6.75 6.9o
Huîtr'es (molid meat), 5 oz.

do. 0.00 1 .40
Huîtres (solid ,ueat), le «s.,

dos. o.0o 2.00
Huitres i lb. 0.00 1.50o
Huîitres 2 lb. 0.00 2.45
Maquereau, tin v lb.. lit doit.

0.00 T.4Ç
Uone n 2 th. (aq
Vorile oerosite eni quart lb. (aqe
ovnom auw trniffpi et aux
.b..l.mv4 hte .7oî

Sardines ean. * bte. coe 3.50 4.00
';*rd1ie.Qfrancailtes. i Mtes o.t6i o.it
Izirdinek ;-f+ncaittese 1 bies. 0'.'2'2 0
..Sàilne' Norvège, * bte 7.011.00

Suardines; Norvège, ài bte '17.00 i8.o>
Sardines Royan à l'huile, 1 o. 4o o. e
Sardines sans arêtes 0.23 0.24
Saumon Labrador, i00. lbs. o.oo 8.5o
Saumon Cohoes, Fraser

River. i lb. 0.00 1.40
Sauldon rouge:
Horse Shoe et Claver Leaf.

boite basse, Yi lb., doz. 1.271 1.321
Hnrse Shoe et Claver Leaf.

boite basse, i lb. doz. 2.07J 2.121
Saumon rouge Sockeye

(River.' Inlet), bte- hau-
te, i lb. do:. i 90

Saumon rouge du printemps,
bte haute, i lb. doz. 0.00 u.65

Saumon Humpback, i lb.
do. 0.00 w.95

Truite des mers. 100 lb.. o.oo 6.25
H ARENGS DU L$BRADOR

Quarts $6.25
j'4 quarts 3.35

FROMAGES IMPORTES
-Bonne demande.
On cote -le fromage de Gruyère:
Fromage entier de 264 lbs. ou de go

lbs., 2&c à 30e la livre.
En quantité moindre, 28c la livre.
Le fromage de Roquefort se vend dt

32C à 33c lâ Il). et le Limbourg. 24c la
livre.

On cote encore:
Gorgonzola lb. 0.25
E.dam f4 0.24

PRODUITS CHIMIQUES ET
DROGUES

Nous cotons:
Acide borique, bris de 336 Ibo., lb. o.10o
Alun, barils de 336 Ibm. 0.2
Alun, barils de 112 lb. 0.021
Arcanson, lb. .0.031 0.04t
Blanc d"~ bris de 336 lb.. 0.55
Boir .Pêche. pqt de i lb. o.o3t

Borax en cristaux, brIs. de 336
Ibm. lb. 0.05 0.06

Boules à mites 0.00 0.00
Camomille o.oo 0.40
Campêche (Extrait de):

boites de îa lbs. " 0.c0 .îl
btes 24 lbs..,pqt i lb. M1 o _0. 12J

Camphre, la livre 0.00 0-75
Carbonate d'ammoniaque,

bris 112 lb.., 4 lb. 0.15 0.20
Cire blanche lb o.40 0.45
Couperose, bris 370 Ibo. " 0.01 0.02
Crème de tartre lb. o.24
Gélatine rouge -en feuflles* a o.6o
Gélatine blanche en feuilles " .3
Gélatine Knox en feuitl, dos. 1.25 1.30
Gomme arabique lb. o.1te o. 16
Houblon pressé, lbh. (mianque'
Lessive -commune -dos. -o.-5
Lessive commune grosse 3.7s
Paraffine pour cierges, lb. 0.10o o.12
Plâtre à terre, sac-t 100Ib, sac 0.70
Poudre Insecticide lb. 0.00 0. ç0
Résine blanche a *.03 0.041
Résine G., mmiv.-quant Il o.oi .. 03
Salpètre en cristaux, bris

112 lb.. lb. o.05 0.06
Sel à Médecine 0.01 o.0
Sel d'Epsom sac 224 lb.." « . 0.0 .3
Snda-il vâté. xîîa lb.. 0.00 2.00

Soda à laver:
Sacs.ofo*S
Sonude caustmnue en mo. lb. 0.00 o.ýo2i
Snufre eni bâtons, brIs iifi

1lb.. lbt. o.oti 0.03
Soufre mouu nac 11emT2 li. I.Ç T.7o
Tourteatux de lin moulu. sac î.6n ir.70
Vitriol bris 0.06*R 0.07
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Nous colons:
Carrés-de, î lb.. crate 0.00
Carrés de S lb., crate So 0.0

Carrés de a. Ibo.. crate son 0.00
Carrés de 3 lbs.. crate 0.00
Carrés de S Ibo.. crate 0.00

.CUVETTE& EN BOIS
Nous cotone:

Cuvette No 0, la dot.
Cuvette No ii la dos.
Cuvette No 2. la dot.
Cuvette 0o 3. la doz.

BALAIS

0.45

0.:00

0*.5740.721

10.50
0.:00
7.50
6. ço

Nous cotons:
A longs manches 0.00 2.75

Avec manches ordinaires La dos
2 cordes 2.25
3 cordes 2.50
4 cordes 2.75
5 cordes 3.50

Le papier manille, 13 x 17, est cote
ZOC.

EPINGtES A LINGE
Epingles- ordinaires:

Boîte& de 3 grosses, la bte 0.75
E-"ingles à ressort:

Rnsitý- ..wfr,,r seu là bte 0.0<'
PPIRR, DI'EMBALLAGE

Papier Manille en rouleaux 0.031
Panier~ brunh. en. rouleaux, 0.04
M M .lJ RMS7 191r VERRES

Dt LARPES
Nbut colbiis.

Mèches, Nq 2 lb 0 il
M èches Né,a 2 0.15
Liéclis lfic o. " 012
Brû[lrs- Mpa dnz. o.*85
Rrilleurr. NÔt. 1 o .63
Brûileurs No 0 0.65ç
Rriîleurs. dessus verre <Ai i .65
Rrûleurs. dessus verre (B) t .00
Cheminées (climax) NO 2 o .65
cheminées (climax) No 1 0-45
Cheminées (climax) No o o. 45
rheminées (Bonanza) No 2 0 0.5
Cheminée* <Ronauza No s 0.7

SAVON DE CASTILLE
Le savon de Marseille en morceaux se

vend U25 la caisse et de ge à lot: la livre,
Poids net. blanc ou marbré.

GRAISSE A MOUES
On. cote:

<rraitRe Impérial. en lots de
grosse doz. o. s7i

Caisse de 4 doz. " 0.60
Graisse au mica.

Aniteq de i lb. (Par 3 dot.)
êoz. 0.00 0.05

Roites de i Ibs. (par do:.) do:. 2.25
HUILE D'OLIVE

Moue rotons-
Huile Laubln

Pinten 0.00 2.2Ç
rhnoneto.Wo 1.20n

i hnnrinet n.in ofi
TIlidp d'olive Bartnii et Guestier eçt

cotée'-
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BOUGIES. CIERGES ET HUILES
. Or SANCTUAIRE

INuub cotons.
p arf fane en vrac, boite de 49 Ibs.:
b all. lb. o.oo o.o7i

ii a la lb. 0.00 0.10
B. Paruffine; à la lb. 0.08 0.09
B. P'araffine, la à la' lb. 9.08à 0.09*
B. Stëaeritlue, 14 Oz. 6'et 13 0-00- 0.12J
B Stéarique, 16* oz ô et8 0.14 0:.S5Cierges- apprbuvés, IL o.oo 0.371
Huile de' B-Jurs, gallon 1.20 1.30

PLATS EN Bois

Nous coton.
-.Bleu Seal"
Blanche No
mianche No
jaune No i
)aune No 2

VASELINE

BALAIS
D'enfant, 2 cordes
D'enfant, i cor 'e
Manches de faubert

HUILE DE

grosse Io.ou

6. 72
- 14 .40

0.00
0.00

(mop). doit
PETROLS

Nous cotons:
Piratt's Astral Oil goï. o.sa
Standard Acme le gai. 0. 171

GRAINS ET FARINES
Marché de Chicago

Futures cotations:

Blé-
Mai
juillet

Mais-
Mai
juillet

Avoine-
Mai
juillet

M

Haut.
93Y3C
88%c

Bas.
93%4c
88V4C

ture.
93Yc
88%6c

665/4c 6s4c 664c
653/4c .64X.C 656ic

39'4c 3954c 39%6c
396c 3934C 39-9c

arché de Montréal
Gr"in

Quelques demandes sont venues de
sources européennes pour le blé de
printemps du Manitoba, mais comme
l'offre des prix pour les expéditions de
février-mars étaient de 2C par minot
plus basse sur le premier cout, et de Sc
le minot pour les expéditions de mai-
juin, basé sur fret de lac, il n'y a eu
conséquiemment pas d'affaires de faites
et le marché reste tranquille. Un point
du marché local a été une plus forte
demande sur les avoines, et les prix
ont monté de Y-c à ic par minot avec
bonne demande pour lots de chars pour
remplir les besoins actuels et des ven-
tes de C. W. NO 2 furent faites à- 42y2C;

NO 3 C. W. à 41 ý4c et NO 2 pour fourra-
ge de 30'/zc à 40c le minot ex-magasin.
Il y a eu aussi quelques, demandes pour
le NO 3 C. W. pour expédition de Fort
Williams et des ventes de quelques lots.
ont eu lieu. La demande pour le mais
Américain était tranquille et les prix
fermes à 72C le minot ex-magasin.

Nous cotons:
Av~nine ferme, avec affaires. Blé d'Tu-

el ' bonne demande aux nrix cotés.
Avoine C.W. No r Ext. Fd 0.41 0.411

Qnas 7.75 ts.oo
rt 4.37t 4.50
a Pt$ 3.45 i.5>

HUILE DE CASTOJK
Nous cotons. Grosse. Do.

bouteilles de à oz. 3.00 0.35
Bouteilles de 2 oz. 5.00 0.45
utiteilles de 3 oz. 0.00 0.55

bouteilles de 4 Oz. 7.25 0.05
HUILE DE FOIE DE MORUE

Nous cotons: $1.75 à $ZO.
Bouteilles carrées de 16 onces, $3.75

la douzaine; chopines, $2.4o la douzaine;
1 chiopines, $1.75 la douzaine.

HUILE DE COTON
Nous cotons.

Au baril 1.10 1.3
riLu DE RICIN PHARMACEU-

TIQUE
Nuuz. cotens au quart. par livre, gis

le galluis, $1.35, en estagnon, par livre,
qDc a toc.
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Avoine C.W. No 2 *0.411 0-49
Avoine C.W. No 3 0.401 0.41
Avoine Qué. et Ont. No 2 0.39 0.3»1
Avoine Qué. et Ont. NO 3 0.38 .0.381
Avoine Wue. et Ont. NO 4 manque
Sarrasin (48 Ibo.) 0.64 0.65
Mais jaune 0,00 0.77
Blé-d'inde séché au four manque
Blé d'Inde jaune NO 3 0.74 0.75

(jflé-d'1nde nouveau.>
Orge moulée 0.51 0.53-

Marché de Montréul
Farines

Il y a eu une meilleure demande des
acheteurs étrangers pour la farine de
blé de printemps, et comme les offres
de prix pour patente d'expédition étaient
de 3~ dl du chiffre que demandaient les
meuniers, des ventes de plusieurs lots
se montant à 15,000 sacs furent faites
pou. l'expédition février-mars, et en
plus de ce beau montant d'affaires, d'au-
tres ont cu lieu dans les îères et 2èmes
qualités pour expédier en Afrique du
Sud. La situation du marché local n'a
pa schangé, les prix étant fermes avec
une bonne demande de petits lots pour
remplir les besoins actuels, et des ven-
tes de premières patentes furent faites
à $5.40; secondes à $.4.9o et strong Ba-
kers à $4.70 par baril, en sacs. Il n'y a
pas eu de changement dans les qualités
de blé d'hiver pour lesquelles la deman-
de est toujours plutôt limitée, car les
acheteurs sont assez approvisionnés
pour le moment. Les patentes de choix
se vendent de $4.75 à $5.00; straight
rollers. de $4.35 à $4.5o le baril, en-ba-
rils, et ces derniers en jute de $2.oo à
$2.io le sac.

Nous cotons:
Patentes, du printemps-

Royal Household à sacs S.&0
Five Roses a sacs 5.60
Glenora #- sas 5.10
Harvest Queeft~ 2 mecs 5.xo

Fortes à Boulanger:
Baker& Specla a sacs 4.90
Manitoba S. B. a sa0 4.90
Keetob 2.5-mu 4.90
Montcalm 2 sacs- 4.90

Patentes d'Hivcr:
Straight rollers a sacs 5.00
riurona (à pâtisserie) a sacs 5.80
A do 2 sacs 5.30
Farine de blé-d'Inde blanc pour

boulangers, 3 sacs .4.40
Fatine de blé-d'Inde pour engrais

i sacs 4.50
Farine d'avoine:

Avoine roulée, sac de -go lbs. 3.32
Avoine roulée, baril 4.90

Issues de blé et avoine roulée
La demande pour toutes les lignes

d'issues de blé est grande, mais les of-
fres sont petites et les meuniers, dans
la plupart des cas, ont survendu pour
un certain temps en avance; consé-
quemnment le ton du marché est très
ferme avec des prix tendant à hausser.
Le son se vend à $22; shorts à $24 et
middlings à $27 la tonne, y compris les
sacs. Un bon commerce se fait dans
les moulées etrles prix sont fermes avec
des ventes.de qualités de pur grain de
$30 à $32 et les mélangées de $28 à $2ý
la tonne. Il n'y a pas d'autre change-
ment dans la situation du marché pour
l'avoine roulée, les prix étant quelque
peu irréguliers, mais le plus gros du



LE PRIX COURANT, Vendredi, 30 Janvier 1914.

commerce se fait à $435 le baril, en ba-
rils, et à $2.o5 le sac.

Nous cotons.:
Issues de blé:

Son Man., au char, tonne 20.00
Gru Man., au char, tonne 22.oo
Middlings d'Ontario, au char,

tonne 27.00 28.00
Moulée pure, au char, 32.oo 34.00
Moulée mélangée, au char 30.00 31.00

FOIN PRESSE ET FOURRAGE

Marché de Montreé
Foin pressé

Il n'y a pas*grand changement
la situation du marché au foin pr
les prix étant toujours bien maini
avec une bonne demande des ache,
locaux pour les meilleures qualités
les offres sur place ne sont pas
grandes pour remplir les besoins el
ventes de lots de char de foin No
rent faites'de $16 à $î6.5o, extra
No 2 de $15 à $15.50, et le No 2
$13.50 à $14 la tonne, ex-voie.

Nous cotons:
Foin No i, pour livraison

immédiate $14.50
Très bon, No 2 13.50
No a 11.50 1
la tonne, en lots de wagon ex-voie

Marché facile. Demande médi
prix sans changement.

BEURRE

Marché anglais
MM. Sparrow et Mills nous écri

de Londrees à la date du 16 janvier
1914:

Il y a eu une bonne demande toute
la semaine, toutes les qualités se sont
écoulées très bien.

Danois. - Ce beurree a été tranquille
parce qu'il était généralement cher. Les
cotations étaient de 2 kroner (2/4) plus
bas.

Australien. - Avec une grande quan-
tité, le commerce a été bon, le non salé
est maintenant de 1/- et 2/- plus haut
que le salé. Grâce à l'absence du Sibé-
rien, il y a eu une meilleure demande
des qualités inférieures.

Nouvelle-Zélande. - Les acheteurs
ont été très lents à venir à ce beurre,
car cette qualité était très bonne et a
été offerte à de plus bas prix. La con-
séquence a été que le Nouvelle-Zélande
a été graduellement réduit pour attirer
les acheteurs et ce beurre est dé 2/- plus
bas que dans le dernier rapport.

Les arrivages coloniaux cette semai-
ne consistent en:

Par vapeur "Mongolia",
(Australien).

15.00 Par vapeur "Pekcha",
14.00 (Australien).
12.00 Nous cotons:

Danois, haut choix
ocre, Sibérien, haut choix

Sibérien, choix
cihérien, confiserie

Victorien, haut ooi,
(usaléien)
Victorien, choix, salé
Victorien, haut choix,

40,i50 boîtes

4,775 boites

125/o
roo/o
100/0
94/0

128/o
112/0
1o6/o
98/o

112/0 à 114/0
:08/o à rio/o

non salé 112/o à 116/0
Victorien, choix, non salé :08/o à iio/o
Australien, haut choix,

salé ux:/o à 114/o
Australien, choix, salé 108/0 à ilo/o
Australien, haut choix,

non salé, 112/0 à 115/0
Australien, choix, non salé

.1o6/o à no1/o
Queensland, haut choix,

salé 112/0 à 114/o
Queensland, choix, salé ioo/o à i ro/o
Queensland, haut choix,

non salé 112/O à 114/0
Queensland, choix, salé io6/o à i io/o
Nouvelle-Zélande iî6/o à R18/o
Argentine, haut choix,

salé
Argentine. haut choix,

non salé

10/o à 112/O

11o/o à 112/O

FROMAGE

Marché anglais

MM. Sparrow et Mills nous écrivent
de Londrees à la date du 16 janvier
1914:

La situation est forte et les stocks de
fromage Canadien décroissent rapide-
ment. Il y.a une bonne demande et les
cotations sont fortes.

Nous cotons:
Canadien, choix à haut choix,

blanc 68/o à 69/o
Nouvelle-Zélande, haut choix,

blanc • 66/o
Nouvelle-Zélande, haut choix,

coloré • - 7/o

"Extra Fancy" de la Barbade
MARQUE

"JONES & SWAN"
-Représente la plus haute qualité que l'on puisse obtenir.
-Absolument pure et non adultérée.
-Un produit alimentaire d'une valeur incontestable.
-Que l'on peut se procurer chez les épiciers en gros, dans

différentes parties du Canada.
RBPRBBNTANTs BN Gnon

MM. W. S. GOODHUGH & CO., MONTRÉAL.
MITCHELL, & WHITEHEAD, QUÉBEC.

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ "LE PRIX COURANT".
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Cattam Bart .. .........
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Moaney Biscuit Mfg. Ca.. 14
Matt, John P..- &C Ca...... 14
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St-Vincent Arrowroot ... 13
Sun Life of Canada........ 31

Taylor Forbes Ca. Ltd ... 43
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Tuekett [The G. B. & San

Ca]................ 10
Théâttre National Français. 33

Union Mutual..........-- -31
United Shoe Machlnery Ca.

Ltd ........ e. Couvert
United-States Steel Ca. .- 47

Western Asa. Co .......... 3o
Wilks & Burnett ......... 32

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS. CITEZ 'LE PRIX COURANT".

La publicité Nationale a crééladmne
Voyez 'à ce que vous ayez en -stock l'époussette

(Fabriquée au Canada)

pour la montrer à chaque client qui entre danz votre magasin.

Nous a vons parcouru le pays d'un côté à l'autre, nous avons'envoyé l'histoire de la "10-iCedar" dans tout
ménage, nous ferons rapidement à ce que la 0 -Cedar et le nettoyage du plancher aient la même
signification.
Vous pouvez voir la grande demande que nous avons créée dans le voisinage de votre magasin. Mettez en
stock la 0-Cedar et recommandez-là, mettez-là dans votre vitrine-dans cette partie éclairée de votre
mjagasin où les choses se voient si bien ; laissez les gens savoir qu'ils peu~vent acheter la O Cedar chez
vous.,

Et vous verrez les affaires venir à vous-non paq pour la 0-Cedar seule-mais
pour d'autres lignes que vous tenez aussi. Car être marchand de la 0-Cedar,
c'est avoir la réputation de '"Confiance".-

Demandez aujourd'hui des détails..

Channeil Chemical Co,-, Limited.
'369, Sorauren Avenue, TORONTO, Ont.

-MW
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ETOPOLITAN
Life Auuanos Coli"
:-: of 9"e-York --

Policeseaeuvluerau si.

%".mbre 10 ...... ..... 1us3'j,04].
Eu spa la cempegnis à 6.

Mis se cenadla du Poil-
eu pour ......... 33,155.593

alle à déposé eutre les
*mat» aiOoV=teu

meut rotr liènadWUn,
tuIon., . ...... ... 84.9OOOM.

dansln lairnurdi

FSJNIIRT & 13 VdTas
YuVi,4,=Mont, Cambsiolage,

Biceglaces, Automobile,
Responsabilité des Ponctionnaires

Agppt$ ip'4pang polar:

de W-York.

Nôua considérons toutes commandes
d'agences de la part de personnes

responsables. L'expérience
pet puabsolument

là %Isp;nsable.

kmci: IDIFIE un of eth i MI

ILEPHONE MAIN @sa UPNT5AUL

SUN LIFE ASS. CO.

Le rapport de la Compagnie indique une
grosse augmentation sur 1912.

Le rapport de la compagnie d'assuran-
ce Sun Lif e of Canada, pour 1913, indi-
que un chiffre d'assurances, en vigueur
au 3V décembre dernier, de plus de $200,-
ooo,ooo. Ce chiffre constitue une augmen-
tation sur 1912 de plus de $19,ooo,ooo.
L'actif de $55,726,347 comporte une aug-
mentation de* $6,120,730 sur l'année pré-
cédente. Le revenu total en argent, pour
l'année a été de $13,996,4oi, soit une aug-
mentation de $1,663,320.

La compagnie avait le V! décembre un
surplus net sur son passif de $5,752,986.
Au cours de l'année, le montant des nou-
velles affaires a été de $34,29o,9i6, soit
une augmentation sur 1912 de $3,476,507.
Une somme d'environ $5,ooo,ooo a été
payée aux porteurs de police, au cours
de l'année 1913.

LA "CANADA LIFE".

Une autre année de prosp.érité pour
cette compagnie d'assurance sur la
vie.

Les actionnaires de la Canada Life ont
pris l'habitude de prévoir chaque année
un r&pport favorable, et celui qui est pu-
blié aujourd'hui n'est pas une exception
à la règle. Ce rapport sur toute sa lon-
gueur est très satisfaisant, et sous cer-
tains aspects il est meilleur que ceux des
années passées.

Le montant des polices d'assurance
émises par la Compagnie en 1913, se
chiffre à plus de $17,000,000. On a payé
aux assurés une somme de $15,349,000.
Le revenu des primes a eté de $4,713,845.
Les recettes totales de l'année atteignent
la somme énorme de $8,094,886, soit une
augmentation d'à peu près $700,000o sur
l'année précédente. L'actif de-la Compa-
gnie est maintenant de $52,161,795, Soit
une augmentation de $3,86o,ooo sur l'an-
*née dernière.

La politique de la Compagnie a tou-
jours été de procéder lentement, mais
sûrement, l'ambition des Directeurs
étant de faire une Compagnie forte plu-
tôt qu'étendue.

WiLQUES 13ONNES REPONSES
AUX OBJECTIONS CONTRE

L'ASSURANCE-VIS

*"je suis affairé maintenant, je vous
téléphonerai quand je pourrai vous rece-
voit!$

Suecule aue essais, au Chef à mnetrial

air Alexandre gaocWe,M.ChKeele, Uor..WUUa
Motion Uscphwr.o. Uer., T. J. brummom. SSr.

JW. minute. Mitt.erw.

Les Pr6veyaits du Cuid
aursmec Fouis de Pemba.

OuAP& Au-OwaiSE 8fl

As*tlu des Parus don Porisemid 1

Parce que c'ust u» placemest uane
parcfl-?

ParcS que cesot., M. la plus j.tits
prime. laplus trouse rente;

Fsrce que c'est la seuecmpgi
&-"Fonds &oca" faisant une pcs.
-té du Ponde ePAmio.

Total de l'octlf dlu Fronsde Pension
seulement: 138&906.a.
nuv.au,* mm'ap
Chambm:aàt

Bures.uChuf.
S0, rue 'Dathousle,
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Réponse. - Vous ne pouvez jamais
hi. luual IJo IIsl.Irale im'atteindre au bureau. je viendrai vous lN ISLA YIIl

vous voirso le matin. L 1M E
:Qâe , "Jai l'intention de m'assurer, mais

pas eni ce moment." Le .30oOCtobre 4913, 10 Dr. J. S. BrowaleeRICAMSRépnse - uan a--onessyé e delDetroit aicrt..oe quisuit au sujet de~~~~~~~~~~~~~l Po RIC4RS1  Réos.-Qadato saéd oiedton,.réemmnent ardvée à
Président.vous assurer pour la première fois? Il y Echïffc'l e résultat de mà polca

a dix ans? Si vous aviez pris une assu- été très satisfaisan3t car les dlvldend Sv'~ de aranks a- ancelorquevouspouiezl'avir un appliqués à mes primes d'année eni anneV&àrioèé deGarndsCa- ranc losquevou pouiezl'avir un en ont réduit le coÙt de 25 % et la police,DIdlenàmS déteue prlGuvr "taux de 257o plus bas que maintenant, q ni étalt'Wun montant de 194o3o m'a
umo %6déra pour la protection votre police aurait été à moitié payée donné un rapport au comptant cde $379 14
,i.p" énrade Police, $t,2.b6,576. aujourd'hui. Si vous attendez encore dix en plus de son coùt, sana compter la pro-

tection de l'assurance.Tollto 10 polices émises avec autres années, votre taux sera encore Je souhaite à votre compagnie de con-DM .0* Annuels su pakcmient haussé de 5oc. Un homme peut s'excu- tne frsErcom eleemEt
del& prlm annuelle de deuxième ser de faire une erreur une fois, mais si bien. rs e

mené. -,non de faire la méme deux fois. Dans chacune des cinq dernières an-
ouverture exceptionnelle pour "je prendrai une police dans six nes,lIês ecettes de surplus ont bat tu tons

'-~ts4ns1 Prvince de Québec mO- les UeodpEcdn. n igi2 ils étaientS'adessr à 1 rre rpone, Vore tux hanera de plu de li,so,c>o. Ceci explique leset ''Iat d'Onitario. * 'de rà jir éos.-Vtetu hnea dividendes satisfaisants versés aux por.
WALTER L iosu'ii, GéNIaL et vous paierez une plus forte prime temn de police de la

151 rme t.Jqes. MON4TRAli. aussi longtemps que vous vivrez.
_________________________ 2ème réponse. - Nous refusons an- CANADA LIFE ASSURANCE 00

nuellenment des milliers d'hommes qui nM ou Chef TONRONTO, ont
n'ont pas voulu s'assurer en temps et ____________________

lieu. Peut-être votre assurance ne sera-
-. - t-elle pas acceptee à l'examen médical

@OMPAONIE dnsi mos cpm drRsurnc
MiONTREAL.CANADA dan ix méois.-C'sdevte e- 1TULE D O R

Fesidos. 01at ln50 KI voir de vous assurer maintenant; rêflé- Contre Ilinngg
tdupbo ellma n sui 38 chissez combien facilement vous pouvez AMOnsds.t * * aoe.o

AW ....................... 857 885.95 payer votre première prime. DIOT AU OGOUVUlXNU lT
Autffl YAkfl. Av'isý - Le renvoi à six mois n'est "m S.II5I be ta meourVe hla .du

~ souvent qu'un prétexte. Un homme peut aaneu.C»of, i fou Gua's.aW t-lommea

sumbagwle s .uv... ........ 83.1.7 __________________

surealu - chef:8
sainiO DUL4T.SOSET

«gl dela uest4sutptce.
A. avlée, .Pr8dn un Life of Canada La Prevoyance

Ford. O.bi6g Cirent Provincial - Actif .................... $49,6o5,6j16.49 Capiwa $5S0,00.00

Assurances en viueu ... 182,732,420-00 Aussi -Accidents, Maladies, Glaces,
Voül, Garantie de Fiddlite, Garantie de

Ecrivez au Bureau Principal, contrats. ____

LAàUW E MONT_ ROYAL Montréal, pour vous procurr la ASSURANOR D'AUTOMOBILES
(cmpagnia Indipe.dafta <ineendle> brochure intitulé -B ureau Chef:

IMUftsU 14 lIC DUref-Damet 01101 Progressive." w n StWaqoes ,t
0" ~ -ag ."tahr MONTRICAL Eura

jLD« U Fozr Présid J. ent.uE Tel. Bell : Main. 1020

BRIISHCOLN'IAL'
FAIRE INSURANCE COMPANY

U1P101 ROYAL, - 2 PfLCE D'RE, - MONTREAL@

.CAPIfl AL AUTORISE, $2,000,000 CAPITAL SOUSCRIT, ,00,oo00o

Ageýnt demandés Pour lu diutce am repvésntde
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O ENE NTEMEfl,
Da"a tous luesays75. Pmu remeiaekumêtl de
masdeaOajfaeiuuiUn O7

W &MAION,*rite université.
0 la ru<st.Oi6. ne, Idinte de la

Banque des marebandi.-

NEW VICTORIA IIOTEL

L'Hôtel du Seams.voyagea".
plan AM&Iria. Taux, à partir de $2.50.

JOSEPH FORTIER
Fab,.sintPapetIi

atelier de MâgluRe.liUue. Typqgale, M eIt Gaufmge.labui-
WtC d Mwmde Comptabilité.

Formules et fournitures de sureau.
210 mue Notre-Dae O1111814

(Anile de la mue St-Hiem). Mou=inOo.

PAIM ipo XUUÂre ux est le «CetaiB
Soag*hwdaurh dax wevets. MaW

oeadeco5isa rieon se peut rape
@We memue valeur et oum .plvt
Chases leuraisèers n ares.

LP. MONTBRIArN>
Architecte et Mesurentr,

230 au@ StAdrd Mentia

comptable, Auditeur

a "twtm  a0Fems
q4,00, RUE NOTRE-DAME EST

GARANO, TERMOUX &CIE
48 ru. NotrerDame Ouest

biONTIRMAL

Irai. BXI ULM

* ROtIes Coemptale et CoUminmIsie
TRUST & WOAH BUILG

ne 0 rue St.deeeuiB. * MNR
* AWset à ftter à4. à et 6% -

avoir l'intention d'acheter ses vête-
ments d'hiver dans trois ou quatre
mois, mais lorsqu'il voit un bon com-
plet dans la vitrine d'un tailleur, il en-
tre et l'examine, trouve qu'il en a be-
soin et l'achète. En assurance, vous re-
jetez votre chance si vous donnez cette
excuse avant d'avoir examiné la police
que l'on vous présente.

'Elle coûte trop cher."
Réponse. - Si vous faisiez un dépôt

de $35 à la banque d'épargnes, diriez-
vous que cela vous coûte trop cher?
Diriez-vous ce soir-là à votre femme
que vous avez dépensé $35 dans la jour-
née? Lorsque vous vous souvenez que
l'argent que vous avez payé vous re-
tournera, l'assurance-vie ne vous coûte
absolument rien.

«"Je suis vieux maintenant, le taux est
trop haut."

SRéponse. - Lorsque vous aviez 21

ans, vous en aviez 4o autres à vivre et
l'on vous aurait fait payer environ un
quarantième des $î,ooo comme prime.
Maintenant vous avez So ans, vous n'a-
vez plus que 2o ans à vivre et l'on vous
fait payer un vingtième ou environ $50
de prine. Vous faites 20 versements au
lieu de 4o. L'assurance est exactement
aussi bon marché et un aussi bon place-
ment.

"J'ai fait une erreur en ne m'assurant
pas étant jeune, maintenant il est trop)
tard."

Réponse. - V'ous avez en effet fait
une erreur, mais vous avez eu de la
chance, vous êtes en ce moment en
bonne santé et vous pouvez réparer
l'erreur. Vous n'avez réellement pas en-
core atteint les plus hauts taux de pri-
me. Entre 4o et So ans, le taux a monté
de $33 à $48, une augmentation de $15.
Entre 5o et 6o ans, le taux montera de
$48 à $77, une augmentation de $29.
Noù, il n'est pas trop tard, vous tenez
le bon bout. si vous attendez de trop il
sera trop tard.

"je veux en parler à ma femme."
1ère réponse. - Si vous pensez faire

un cadeau de Noêl à votre épouse, c'est
la dernière chose que vous devriez-faire.

2'me réponse. - La meilleure épouse
vous dira de ne pas tant dépenser d'ar-
gent pour elle, spýcialement pour une
police d'assufance. Elle peut penser
que peu lui importe ce qu'il adviendra
d'elle si vous mourriez. Vous, comme
homme d'affaires, vous connaissez
mieux- la vie.-et les affaires qu'elleé. Fai-
tes votre demande maintenant et lors-
que la police viendra, donnez-la à votre
femme tomme cadeau.- Elle l'appréciera
cent fois plus.

.Avis. C-- Lorsque vous donnez un
prétexte à un agent, vous devriez le lui

Cm0. GONilIE IH. IL MIDGLE
LCnmpJtblespaleIcopt

GONTIER & MIDGLEY
Gemplahles & Afdfleure

los EUEC BT-FUS-IAVIE
TéléphoneAdresse t6lérapubIque

IA Pu la dEsNCRE. NAUmI.
L'AZULINC-Egnmr fixe' bleu-Noir, ne
subissant juanais de décolo>ration.
LA SYRIENNE-Encre à copier. D'une
belle nuance violette en écrivant et deve-
nant ensuite très noire. Cette encre copie
plus de six mois après l'écriture.
LA PERSANE-Intantanément noire et
brillante, Spéciale pour la comptabilité.
LA PURPURINE - Nouveau Carmin,
d'une nuance pourpre très vive, ne subit
jamais d'altération,

Toutes ces Encres sont d'une supéri-
orité reconnue, pour la fluidité, l'inten.
mité et les prix relativement de "Bon Mar

Demendes-Ies à votre Uaire

la Coupagil L.D. Roilani & fils
MONTREAIL

seuls Ameuta pour le Canaise

Miaison Fonde en 1870

AUGUSTE COUILLARD
IMPOltATEum> DE

]agroamagle et Buincalieriep Verres à
Vitres, PeintureSte

Spêclalité 8 poêles de toutes siorts
NO&. 11111 à 0 rue et-rani

Veut«a Et et 14 bt-Amable, MOI(TILAL

&a maison n'a pas de Commis-voyageurs e
fait bénéficier sesclients de cette économie. At
tention toute spéciale aux commandes par la
malle. Messieurs les marchands de la carpagnu
seront toujours servis au plus bas pri du
marché.

P. A. GAGNON
Comptable 11cencié

(Charteed Âccouaomt)
Ohambenlee1O 317

ERMee Banque Qébe.
xxPlace d'Aimes, XKONUTE2A.

Téléphone Bell Main 49»

Athur W. Wllka, Aleander BurneitWILKS I& BURNETT
Oa.ptaMss. AadIteu CoemmlqsIrmespur

tm lmmrewlnea.
Rèiglement d'aRaire de Faillites

92 lîiss 8mmqe des lar"aus
Téléphone BelliMain 50 . M0OtTRAil

LUGENEPMEO8T MODOLPIIE BEDARD

PRI3VOST &-- BEDARD-
Comp"ales,

uditeurs.
Sp6aItd s It«»e de différend

suit me MOO oma Trust
1e 07 8T4JACQji

BIELL TEL MAIN 1080 MONTIF5AL
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liotel St-Maurice
MOTEL DES VOYACEURS

Heótor Dontigny, Prop.

Chambres de preière classe et
Salle d'Echantillons

GRAND'MERE, P. Q.

THE DOMINIONMERCANTILE
PROTECTIVE COMPANY

C. E. MARTIN,
Comptable, Uquldatouè et auditeur.

arx EdIfice McGILL
MONTREAL

Tel. flain 5126.

Théâtre National Français
Semaine du 2 février 191 4

Grande nouveauté pour Montréal

L'OCCIDENT
PAR KISTEMAKERS

donner par écrit afin qu'il puisse le
montrer à votre femme. Prenez la poli-
ce d'abord, elle comprendra mieux la
proposition. Si elle la refuse, on peut
toujours annuler la police.

"je ne veux pas laisser une grosse
somme d'argent à ma femme pour le
dépenser avec un autre mari."

Réponse. - Si vous ne laissez pas vo-
tre assurance à votre femme, vous la
forcez à se remarier. Si vous voulez
qu'elle vous reste loyale, c'est à vous de
lui laisser quelque chose -pour vivre en
plus de votre souvenir.

LA UNION LIFE ASSURANCE CO.

A la demande des actionnaires an-
Zlais.de la compagnie d'assurance Union
Life. le Ministre des Finances du Ca-
nada. l'honorable W. T. White, a donné
instruction au procureur général de la
Province d'Ontario d'émettre des man-
dats d'arrestation contre-les quatre di-
recteurs de la compagnie en liquidation.
Ces directeurs sont MM. H. Pollman
Evans, président. Dr G. E. Millicamp,
%ice-président, Harry Symons, C. R., et
1' G. Hughes, directeurs-gérants. Les
trois premiers sont de Toronto et le
dernier de Galt, Ont.

Deouis longtemps le public désirait
'lue des procédures soient prises contre
"es personnes. Nous espérons que la
ilistice suivra son cours et que les cou-
,ables, si coupables il y a, seront sévè-
lement punis. Que les causes-de ce dé-

sastre financier soient , la négligence,
l'incompétence ou la malhônnêteté, il
est bon qu'un exemple soit fait afin de
faire réfléchir ceux qui seraient tentés
d'en faire autant, car il n'y a pas de
doute que de telles pratiques ébranlent
la confiance générale, et les bonnes,
compagnies d'assurance et le public en
souffrent.

RE-EVALUATION DES OBLIGA-
TIONS DE LA CANADA LIFE

Obligations et débentures évaluées sur
le système d'amortissement. - Ré-

sultat des affaires de l'année
dernière

Une des plus intéressantes déclara-
tions faites à l'assemblée annuelle de la
Canada Life Assurance Company, où a
été présenté le 67ème rapport annuel
aux actionnaires, était que les directeurs
avaient terminé l'évaluation de toutes
les obligations et débentures que possé-
dait la compagnie, sur le système d'a-
mortissement.

Cette ré-évaluation s'est commencée
en 9oo et elle s'est terminée en 1913.
Pour le profit de ceux qui ne sont pas
familiers avec cette méthode d'évalua-
tion, M. E. W. Cox, le président de la
compagnie, a expliqué qu'elle était ba-
sée sur le prix d'achat original des a6li-
gations et débentures, qui sont évaluées
en compulsant leur valeur actuelle d'ac-
cord avec l'intérêt actuel réalisé si les
obligations et débentures sont mainte-
nues jusqu'à maturité. Cette méthode
n'affecte en aucune façon soit la valeur
ou l'intérêt qui avait été contracté' pour
leur achat, mais en cas où ces obliga-
tions et débentures seraient détenues
jusqu'à maturité, ceci permet à la com-
pagnie d'ignorer leur valeur du marché,
en dépit de toute fluctuation, la compa-
gnie recevant leur plein montant inscrit
au temps spécifié.

Le surintendant de l'assurance pour
l'Etat de New-York, dans son rapport
pour 1907, écrivait ce qui suit: "Pour
les obligations de corporations, lors-
qu'elles sont la propriété de compagnies
d'assurance-vie, un plan compris par les
comptables comme la méthode d'amor-
tissement est démontré comme être
scientifique en principe, éprouvé par
l'expérience, rapidement appliqué-à tous
les placements à termes fixes, exempt
de tout doute ou de soupçon incident
au jugement individuel et équitable
comme intérêts entre parties sbus un
même contrôle, mais ayant droit à la
participation impartiale dans les fonds
accumulés pour la distribution."

En face d'aussi fortes recommanda.

tions que celle-ci, et en vue du. fait que
la "Life Presidents' Associatiod of New
York" recoaniande aux différefnts Etats
de l'Union a'adopter cette méthode,
comme celle à employer par toutes les
compagnies s'y rapportant, M, Cox a
pensé que les actionnaires agréeraient
qu'une règle très conservatrice a 'été
suivie et que l'actif placé selon cette
méthode, se trouve 'dans la plus forte
position possible.

Ventes par les Shérifs
District de Beauharnois

-Dame Jane Cross vs Omérile Hé-
best.

Une terre située dans la paroisse de
Ste-Malachie d'Ormstown, avec bâtis-
ses dessus construites.

Vente à la porte de l'église de 'la pa-
roisse de Ste-Malachie d'Ormstown, le
6 février 1914, à II heures a.m.

District de Montréal

-Arrick Limited vs James Birche-
nough.

Trois emplacements dans le quartier
Notre-Dame de Grâces, portant les
Nos 162, 148, 149 et 150.

Vente au bureau du shérif de Mont-
réal, le 5 février 1914, à ii heures a.m.

-F. X. Cardinal vs The Frank.
Un lot de terre connu sous le No io-

104, avec toutes les bâtisses sus-érigées.
Vente au bureau du shérif de Mont-

réal, le 5 février 1914, à 3 heures p.m.
-LeeCommissaires d'Ecoles de St:

Jean de la Croix.vs Maxime Lesage.
Un lot de terre dans le quartier Lau,

rier, portant le No 1o-121o' avec les bâ-
tisses sus-érigées..

Vente au bureau du shêrif de Mont-
réal, le 6 février 1914, à ro heures a.m.

District de Rimouski

-Elzéar Gagné vs H. Lepage et O.
Lepage.

1° Une maison en bois de 26 x 30 si-
tuée sur la terre de Alexis Levesque, au
ier rang de la paroisse de St-Ulric;

2° Un emplacement de roo de pro-
fondeur sur le côté nord du ier rang de
la paroisse de St-Ulric, avec bâtisse,
circonstances, dépendances sus-cons-
truites;'

3° nU lot de terre portant le No 51
du 8e rang de la paroisse de St-Damase
avec les bâtisses sus-construites, cir-
constances et dépendances.

Vente à la porte de l'église de la pa-
roisse de St=Uric, Rivière Blanche, le
4 février 1914, à 2 heures p.m.

District de St-François

-Samuel McMorine et John McMo-
rine vs Alfred Labrish.

r° Le lot 6B du canton Melbourne;
2° Le lot 7A du canton Melbourne.
Vente en un seul lot avec bâtisses et

dépendances sus-érigées, à la porte de
l'église de la paroisse de Ste-Bibiane de
Richmond, le 3 février 1914, à Il heures
a.m.
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Bureau des Dkadm&ws-Le- Trèr Rov. Lord Sattlmand'Mont
lRoyl O.Cin.a., O.C.V.O., Président Hooaie Hý V. UeredthEner.,
P olunt -, a. S. &a ver., VIe4Prdot -]I IL. Oreanublld, Sir. Wm.

Meenalh Hou. Robert madyai nuK.C
Drummond D Fotha, Angue.Wm. MeMatur

Sir Ï;rekrck WilUaU-Taylor. Oérat-OmnIral; A. D. Brslthwalte,
tm. gérant-général; à. Wacalder, loup. Chef et Surint. des Succursales.
C. swey, Suint-. des Suie. dit ta Colombie Ala.; P.J. Cockburn
surint dus Suce, deoia Provinc, de Québe M.P insow, SurinS. desà
suce. du Nord-Ouest. D>. R. Clarke, Surint. deu Sute. dos Provinces
Maritlmenotde Terre-Neuve.

Seoewala au Canade.-Dans toutes les prindiPalésetbetvUleedae
provinoaminvante: Ontario, Québec, Nouveu-Nrunawle 1dm Prince-
UGouard, NouveIle-Uouse. Princes du Nord-Ouest, ColoubleAuglalse.

Uuuatieusi M deora du Camasda. - Grande-Bretagne. Londres.
Angleterre, #r frhreadnedle Street I.C.-BoS.agence, 9 Plc Waterloo,
Pâi all .W.

Uttats-Unis, Now-York-l.T. Hebdes W. A. Bog. J. T. INoUnou, at
44Wall Street. Chicago, Spokane.

Terre-Neuve :Si. John a, Curling, Grand Palle.
HdeziqueMexico, D. P.

~LA BANQUE NATIONALE
FONDER EN l88.

Sapital
RiServe 82,.000,000

tS'esnO»

Notre service de billets circulaires pour lem voyageur. IlTra
voaleoa Choques"I a donné satisfaction à toua nownu
invitons la publie à se prévaloir des avantages quS nous offro»n

Notro bureau de Pariea

14 RUE AUBER,

eit très propice aux voyageuus caaens qui visi tntl'Europe.
Nous effectuons le» viienti de fonds, leu elotLqlxa,1epaita

menti, leu crédits commerciaux en Europe, aux Etate-Umio
et au Canadal, aux plus bas taux.

LA COMPAGNIE

Colitre le- Feu
180 RUE 8T-JAOQUE8,. MONTREI.

Les nouveles affaires ont augmenté de 30 % dans les
premiers six mois de lmnudo et la Compagnie D'a aucune
porte contestée.

Certifié correct

Montréal, ler Juillet 1913.
C A. SYLVESTRE

Audliteur Ucenclé.

«"L'Equltable" couvre toutes ses obligations sans discus-
sion -inutile ou coûteuse pour les Réclamants.
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]BANQUE PROVINCIALE
DU CANADA

Fond6e.en 1000
Siège Central 8 7 à S Plage d'A,..,, MieltSou
&Wbta aut@6 S3.00.000.0O

Capta POO et supMn au 31 Décembre x9t2 $1,8880.81111
Ceumei o'Admlnletttle. s Président: M. H. LAPORTX, de isaporte

Matia & Cie. AdmnistrateurCéli 9P3Acler Franc* - Canadien
Vice-Président: M. W. F. CAKBLE. de la maison en gros carsley
Bons à Co - Honorable 14, BUAUBIUN, Ez-mlnlatre de lAlen*ltore
M. O. M. â6SWORTH, VIce-Président "Canadien Pacle. aaluy Ce.,,
H ALPHONSIC RACINIC. de ta maison A Racine & Cie; marchands a
Bras, Montréal; M.L 1.0.. RAUCHEHIN, propriétaire de la Libraiie
Beauchemin Ltée. TANCREDEC BIUNVIINU, Dlrecteur.gbftt J. W. 4.
PORGET, Inspecleur; J. 1.CHOQUICT Aaitsnt-Imapeeteur. MKI11
NOYE., secrétaire.

Ceuumi Président: Honorble Sir ALX. X OTEs~s
ens chef de la Cour d'Appel ; Docteur 19. PEISULIE1R Z&LA ill
Administrateur du Crédit Foncier Franeo-Cauadlan; M, -CEUVAZ92R
Dlreoteur-Oérant, Crédit Fondier Franco-Candien.
0S Suajeam dama les Provinces de Québec. Ontars, Nouveau Nruwkk

Correopomianw à rKtra .r aEtata-Unis : NeW-TOrk, Soutes
ufalo. Chicago,; Angleterre, France , Allemagne, Autriebdi, Italie.

LA BANQUE MOLSON
INCORPORR UN zin

Bsureau Principal, X0NTIUAZ.
CAPITAL PATI 841000.000
FONDS DE RESERVE ____ 4~85.0

K. C. PRATT Oérunt.Cénal
SUCCURSALES DANS LA PROVINCE Du QUEBEO

Arthabask lue sainte-Catherine Richmond
Bedford Avenues du Parc Roberval
Cowamv le et Georgesamlle sorti
Chieut. I Maisonneuve- saintCéaii
Drummondvlile Market ad Harbour- adnte-Favie Station
pramervile et Rivière Côte des Neiges- sintum. u

du Loup Station côte St-Paul into..h&rs.e
Knowlion Boulevard St-Laurent Elanvmle
Jrachino Locke Saint-Houri- Vietorivillb
Hontréal-Rue St. Plerreville ville Bt-Pierre

iacqute Québec Waterloo
Berlin, Ont.

80 Ssumaaleo dana tout la Canada.
Agences à Londres, Parts, Berlin et dans toutes les primeipaiesvillesdu

monde. Emiasion de Lettres de Crédit pour le commere et lettres
tissulaires pour voyageurs.

BANQUE D'HOCHELAGA 1874-1913
CapItlautsIs 84,000.000 Capitalpapd 84.M000
Réserve 3.625.000 Total do l'Actif auelà di 30.000,00

DIRECTEURS, M.I J.A.Vaillancourt, Président; Bon. V.L. BhlqueCE0
Vice-Président; A. Turcotte. Fcr., N. H. Lemay. Rer. Hon. J. M. WVison
Col. C. AL. Soart. A A. Larocque, F. 0. Leduc Gérant - Beaudry Lomas
surintendant des Agences; P. A. Lavallée. AÏsiastant.àérant; YvuLa
marre, Inspecteur. Buroule Prlmcipat-Momtrdai

BUREAUX DE QUARTIERS
Ave. Mont-Royal Pointe St-Chartes DeLcelmier

(coin St.Denis) SbfEdouard Quat Eniar
Ave. Mont-loyal St-Heurt lue Notre-Dame, Ouest

(Coin de Lanaudiére> Ot-Viateur Longue-Pointe
ait Sto-Catherine, Est) nauttier Laurier Aylwin, <coin Ontaro)
EueSte-Cathertne,centre Viileray Quartier St.Denls
Hochelaga Verdun <prés Montréal) Quartier te-Marie
Longue Pointe Vieuville (prés Montréal Outremont
Malsonneuve

SUCCURSALES
Nc
I

r'
I.
I.
1.

orthiervllo, P. Q. mamville, Ont. St-llyacnthl, P. O
aririlP. Q. Mont-Laurier, P.Q. et-Jseqnes lIAUhja,

Idmoton. Alta Prince Albert, Buck. U-JqsLsso.Q
buria, ont. Québee, P. Q. St-Jro e, 1.,Q.
lawkesbury, Ont. St-Roch de Québec,P.Q St- Lmbert, P.Q.
ibliette, P. Q. Sorti, P. Q. St-Pa. li.
a@chine, P. Q. Sherbrooke, P. Q. St-Valérien de
Atarl. P. Q. St. Albert, AIt&. sheflord P. Q.

' asm ,in P.* Q. Ste-Geneviève de TroWIa.Ivières, k- g
onsuenil. P. Q. Pierrefonds, P.Q. Valleylield, P. 9.
oulefflile, P.Q. et-Boniface, Han. Vankleek. Hill, Ont.

Winnipeg. ma.
Umet des Lettres de Crédit Circulaires pour les Voyageurs, payables

a L-utes les parties du monde ouvre des crédits commerciaux -miet
jtes sur es pa ys étrangers ; vend des chèque& et fait des poimenUs

dl phiquessur les principales villes du monde.

La publicité bien faite est loyale et

honnête, documentée et raisonnée, direc-

te et vivante.
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F. Finances i

REVUE DE LA SEMAINE.

Calendrier financier.

Lundi, 2 février. - Dividendes trimestriels payables:
Actions. - Acadia Loan Corp.; Dominion Steel Corp.,

priv.; Mexico Tramways Co.; Montreal Tramways Co.;
North Atlantic Fisheries, priv.; Nova Scotia Under. Co..
priv.; Penman's, Ltd., priv.; Steel Co. of Canada, priv.

Banques. - Banque Nationale; Imperial Bank of Cana-
da; Merchants Bank of Canada; Standard Bank of Canada.

Dividendes semestriels payables:
Obligations. - Canada Bread Co.; Canada Machinery

Corp.; Canada Paper Co., 2ème hyp.; Demerara Elec. Co.
(Dében.); Mexican L. & P. Co., lèer hyp.; Monterey Ry. L.
& P. Co.; Wayagamack Pulp & Pa. Co.

Actions. - Mount Royal Assurance Co.
Assemblée annuelle: - Ottawa Electric Railway Co.
Mardi, 3 février. - Assemblées annuelles:
Detroit United Railway; Great West Life Ass. Co.;

Montreal & St. Lam. T. & D. Go.; Nova Scotia Car Works.
Mercredi, 4 février. - Assemblées annuelles:
Toronto & York Radial Ry.; Toronto Gen. Trusts Corp.;

Toronto Power Co.; Toronto Railway 'Co.
Jeudi, 5 février. - Assemblées annuelles:
London Street Ry. Co.; Manufacturers Life Ins. Co.;

Union Trust Co.

Le rapport annuel du Board of Trade de Montréal, publié

jeudi le 22 janvier, est des plus satisfaisants.

Une des plus intéressantes questions qui s'est présentée
in cours de l'année a été celle du transport des marchandises
et elle a requis de la part des officiers et des membres du
Comité des Transports une somme énorme de travail, maiP
ceux-ci en ont été dédommagés par les résultats obtenus.

Dans son rapport, le Comité des Transports dit: "Votre
comité s'est adressé aux compagnies de chemin de fer pour
<btenir une revision de J'échelle de a~u-x-pour le transport du
fromage de tous les points situés sur la ligne du Grand Tronc
et du Pacifique Canadien jusqu'à Sharbot Lake, Kingston et
Ottawa, ainsi que de tous les points situés sur la ligne du
Brockville, Westport and North Western et du Ottawa &
New York. Nous n'avons pas encore reçu la réponse de ces
compagnies, mais nous -espérons qu'elle sera satisfaisante."

Le rapport financier pour l'année terminée le 3 décem-
bre dernier, accuse un surplus net de $16,149.6i, résultat des
plus méritoires, si l'on tient compte du chiffre des dépenses.

Dans leur revue des conditions qui ont existé en Canada
durant leur terme d'office, les directeurs sortant de charge
disent ce qui suit-:

"A la veille de la nouvelle année, le Conseil sortant de

charge constate un' changement dans les conditions indus-
trielles qui existaient depuis plusieurs années, non seulement
en Canada, niais dans le monde entier. La période d'expan-
sion, commencée il y a environ cinq ans, s'est continuée,
niais, tandis que le commerce et l'industrie du pays ont at-
teint leur plus haut niveau durant l'année qui vient de se
terminer, on constate des signes de rajustement et d'emploi
de méthodes conservatrices.

"Les statistiques qui viennent d'être publiées confirment
le fait que l'année 1913 a surpassé toutes les autres au point
de vue de l'activité commerciale et inddstrielle, surtout du-
rant les premiers six mois; durant la deuxième partie de l'an-
née, un ralentissement s'est produit. La plus grande partie
des manufactures ont eu de l'ouvrage jusqu'à la fin de l'année,
mais, dans la plupart des lignes, les commandes ont été moins
fortes que durant les premiers six mois. Cet état de cho&eà
n'a pas seulement existé en Canada, mais aussi aux Etats-
Unis et en Europe."

Dividendes déclarés.

La Banque de Québec a déclaré' son dividende trimestriel
régulier de 1Y pour cent payable le 2 mars aux actionnaires
inscrits de 17 février.

Augmentation de capital.

Les actionnaires du Ottawa Power ont reçu une circu-
laire leur expliquant les conditions auxquelles leur est offerte
l'émission de $7oo,ooo.

Le droit de souscrire viendra à échéance le ier avril; les
versements seront exigibles à raison de 20 pour cent, le 1er
avril, et par versements égaux de 20 pour cent, le 1er de cha-
que mois, en suivant.

. Les sommes versées porteront dividende proportionnel
et l'action est vendue au pair aux actionnaires actuels de la
compagnie.

* *

La Banque d'Ottawa a déclaré son dividende trimestriel
régulier de 3 pour cent payable le 2 mars aux actionnaires
inscrits le 16 février.

Montreal Power Co. - Dividende de 2Y pour cent, paya.
ble le 16 février aux actionnaires enregistrés avant le 31
janvier.

' A. MacDonald Co. - Dividende i 1g pour cent sur les
actions privilégiées, pour le trimestre terminé le 31 décembre
dernier, payable le 31 janvier aux actionnaires enregistrés
avant le 21 janvier.

Dominion Bridge. - Dividende de 2 pour cent, payable
le x6 février prochain aux actionnaires enregistrés avant le
31 janvier.
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* ctlona Ordinaires et Actions PrlvlêtEées
BANQUES
dasque di Montréal ........................
ianque de Québec ..>...... ....................
Banique de 1i-NouveUlecom -e.................
Banque de Topsto...........................
Banque ............ .. ..........
aqttN-KWon1e ...........................
13aàque des-Marchands du Canada ..................
8a#que Provincials e.... i ...................
Bmnque Union du Canada.............. --
8maqe Canadiennedu Commerce..............
gnque oyale dCaaa...... ................
âîajqed'Hochelaga.................. ........ :
ilque d'Ottwa.......4......................
'qe Im4riai dia Canada.....................

a4ik ofBritish North Aierlca. . . . .

OngineIU Dit FE.
Caaia.- Pacifie Railway (0riars....
D41uthS.S.- & A. Roâ*lay (CeIars.......

.do do do (rfretles.. ...
Kian. St. Paul&Soo Railway (Ordinaire) ..........

*,do do -. do- CPrdf&retieilee),.......
(UARWAvs Etzo-Ui@uu S
Detroit United N.ailwa ..........................
DOuluth Superior I'rL o...... 0... ......... ....
gl1ifar Olectrie R.aily .......................

«mv aEietit Rafway(-ordinaires)....:
'~de- do. do (Pfb.ntielleq) ..........

illiuois Tiactiu(-Ozdnareé).7..................
do do (P6fbretfflUs) .............

RizlcanLig1t& Power (Ordinaires> ................
,do o do (Pr4f6rnt.lue) ............

Mêsntreal Street Railway) .... ................
Porito Rico. R.ailway..............................
2niec Rallway, leght &Powler ...................

Vlohn Riway .... ......... a.......................
Brazilian ... ....................................
'oledo Railway & Ight..........................
Toronto Railway.................................
tri-City Rallway & Ilght; (Ordinare.... ....

do do do (Pdfrenti lue) ....... .
C*in City RapId Transit(Odare). .....

.do do do (rfrnlle).....
Winnipeg glectrie Street R.alway.. 0..............
ALEURS INDUMI ELLES
Canadien Car & I'oundry (Ordinaires) ... ..............

.do do do (Prfférentielles).......
Canada Cernent (Ordinaires ....................

do do (Prif r efti ..............
Canadien Cosverters .............................
Dominion steel Co .............................
Dominion Textile Co. (Ordiars.4i..............

1do do (Pré«EreatieL .s.............
LAke of the,Woods 16ilhin1g Co. (Ordinaires.........

tîe do do (Px'Edrentfille.) .......

1"g do do (PfdetIefl ........
ffova cotia8Steel &CoaI*(Ordina1res)........

do do îo ¶ rentuie).......

doé d do "iPrffteM ...........Pesan, iîited )Odnarà

do -- do (Pd6ete'e.............

Màattie Light,HBut Power ......... .........

XýbàTIgàh,........... C..............
-Ottawýa-Lijht, Heat & Power 00.......

uiwi«aOtario NavigationC.........
Shawinigan Water& Power Co ...................

C'ownlReserve.....................e.....
luteInatlolla cool Mig ( Ordinaires) ..............

de 40 d do W4detel...

capitas~~~~ ý ~ e .Pirdscln Taux du der-capitalpaé_ Réserveair_"&Mao_ nier Dividende

$16,ooo,ôSo $16,ooo6,0 $100.00 10%
2,730,560 1,3r,6.962 100.00 .7%

.5i997,550 10.M8.570, 100-00 14%
5,000,000 6 ooôo,o I00.00ooi

4,~0,09 4:8 J0,000 I00.00,v- 1
3,000000O 9 550000o 100.00'
6o900,coo i.~,5 100.00 to%
1,000,000 575,000 100.00 61%

4:00.0 3,400,000 100.00 8%
3,655 Id000

4000,000 0,50.0" 100.00 1
6,974.380 7,000,00 100.00 1%

* 4.M66.666" -2,920,000 109.oo0 8%.

18o,o0oo 146,283,497 100.00 10%
12,000,000 ........ .. ..I0 .........

* 10,000,000............ 100.00 ......
20,83,000 ........... 100o.00 7%.
109416,oo01 ..... 1.,. ~Q*.: .. 7%

12,500,000
3,500,000
19400,000
7,500.00'1
5,000,000
9,564»oo

13,585,000
38400,000

Io0,000
3,000,000

10,000,000

8,006000
9,000,090
2.82sOoo

3#000#000
6,ooo,ogg

3#500,000
5.000,000

13,500,000
10,500,0
1,733,500

3510009000
5,000,000
1:859.03P
2,100,000

6,o0ooo

.1,9308000

l,07500

150,0

50,000,000

195119500
,1329000

*79000,000

1"99,957
*500,000

mI,887,ooo
295009000

6ooc

249957,813

49420,S00
s»944,500
8.6s4,4o0

13,à5,0
1,99211-2

'8.068000
1503,000

M,780090

3,500,000

5,000,eow
474,0

3,040,275

* .. 00,000

457.,33

1009,000

......

*100,107."0

73Osc
1913373

100.00
100.00

-. 10.00
100.00
100.00
100.00
100.00 d
100.00

*100.00
100.00
100.00

100.00
100.00
100.00
100.00
100.01)
100.00
100.00
100.00

100.00
zoo 00

.100.00
100.00

100.0S
100.00
l00.b0
100.00

100.00
100 .00

... . 0...0
100.00

10Q..00
- 100.0

100. 00

100.00.

100.00

100.00

100:00

1.00
100.00

6%

6%

6%

7%.

.. 6.%...
6%
7%

îo%

80%

7%

4%
4%
6%

7%
6%
8%

7%
4%
6%

4%

10%

8%

80%

S~ ..... r r

I ..
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Dernièire cote
Au 2o Au 27
Janvier Janvier

231 243X
117
258 26o

200 204X
*130 130

138X 143
204 212Y<
221X 225
149« 250%

. ... .... 204

.*4212%g 212-

128 1309
... . . . ..

72)j Mi~

91% .92

37 .42
... . . . . .

........ 207
62

î1j' 1634

138 13934

... . . . . ..

107 107

193% 29 ~

58 6o
95
30 2834

92%4 90

39 39
39 3911
82X 82Y%

101 10234
........ 131

100
70% * 72

117 li9

49 ....

1413( 1401
77% 84

253( 219%'

136 .....
162 167X
1113( Ili-i>
1.16 13634

1.73 1.85-
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LIFE
ASSURANCE' COMPANY

EN 1913 A EU

une- autre .année pleine de -succès;

ETÂT FINÂNCIE R~
Du 67ème. Rapport annuel te.- qu'illétalt au 1 er janvier 1914.

ACTIF,..
Obligations Gouvernementates, Munici-

pales et autres, actions et Débeiftures.
Hypothèqes sur immeubles .........Pêasrpolices ......... ....

Propriété de la Compagnie- (1, compris les
tdiice à Toronto, Montréal ifamitnn, Ot-

tava, et-Jen. winnlrg. e.s Edmonton,
Cagry, accouver e L.ondreum, Angieterze)..

Prêts sur obligations, actions, etc ...
Primes en transit et déferrées (net)..
Intérêts et rentes accruies.....
Argent en mains et dans lei banquües...

RECETTES
Revenu des prîmes (net) ...... ....
Intérêts, etc-,... ....................

$19,200,640.83
19.080,829.91
7.9t-1,618.72

3,580,184 60
154,ô20.67
795,141,80

1,206,844,28
286,134.05

$52,161,794.81

$5,6W0,452.48
2,488,488ý27

$.09,885.7.0

MACTIP Dit LA CANADA LIPIt SE5J6,94
MONTS ACTUSIL#nusNAI 52119948

PASSIF
Fonds de Ré-erve i Hm. 834%l et 8%)....
Réclamations de décès en cours de règle-

ments .............. ...............
Fonds des réclamations par versement ...

Dividendes aux détenteurs de polices on
cours de paiement..................

Réserve pour polices qui pourraient être
remises on vigueur ..............

Autres obligations ..................
Surplus total au compte des détenteurs

de poiicea. (Hm. 834% et 8%) ........

PAIEMENTS
Réclamations pour décès

(y comprfrSr42.zs7.34 pour additions de Bonuos)
Dotations à Maturité

(Y -omPris $34,275 96 pour additions de bonus)
Dividendes payés aux détenteuis de polices

(Exclusivement des additions de bonus)..

814,210,400.0

256,488,35
1971624.00

22,765.88

86,799.00

7,183,278.89

$82, iôl,794,81

$1,729,247.74

413.686 96

1&6.49007
Valeurs remises de polices................ 890,038.78
Annuités payées ....................... 158,552.50

Total payé aux détenteurs de Polices... $2.878,010.11
Commissions, Salaires, etc............... $8W,400.42
Taxes, Primes du Gouvernement, Divi-

dende des actions, etc ............... .. . 48,797,79
Excès des recettes sur les paiements ....... 8,904,671.88

LES PAISMI'T9 FAITS AUX DEtTKlTIEtRS

QUELQUIES FAITS REMAIRQUABLES:
LE SURPLUS GAGNÉ -était dé 81,709,960.00 le reoddans l'histoire de la Compagnie.
LE REVENU était de,$8,094,885, une grosse augmentation sur *1aunde.:prédente.
L'ACTIF a été augm'ienté de $3 860,270. LE TOTAL DE L'ACTIF est de $52,161.794.
LE TOTAL DES ASSURANCES en Force est-de e153,121,364. -Wp augmentation de

$8,27,,000 dans l'année
Le taux de l'intérét a encore été amélioré et la mortalité de l'année a été mieux que -'on

ne s'y attendait, et tout celà avec un bas taux de dépenses contribue à faire lu
record de surplus.

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ -LE PRIX COURAN?.,

Il

La.

ADA

loi. XLIII-No 
-

TATION DU SURPLUS GA-
GN en 1013 par la CANADA

LUPE «t du. à trois facteurs
UN GAIN SURSTANTIEL DANS

LES INTÉRÊTS.
UN TAUX SATISFAISANT

DE MORTAUITÉ.
UN BAS TAUX DE DÉPENSES*
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MANUPACTURIURS DE

V6hlculs pou luta. meublas es .sicr. Accessire
pourcbb de tolcte Et clse pourvaides.

1j xiges toujours la Marque de Commerce "OE1NDRON.'
DEMANDU LE OATALOCUR DRSIRIL

THE~ GENDRON MFG. COp Ltd,
TORONTO, Canada.

Donnez vos commandes maintenant pour'es

TONDEUSES DEM I V IL..
Les Ton 'euses de Pelouse

~ "Maxwell" soLt bien annoncées
e t font des rlients satisf.its paKtoutU où elles sont vendues.

U Elles sont les tondeuses les
plus élégantes, les plus faciles à
manoeuvrer que vous puissiez ja--
mais avoir en mainsq-bien faites,
foites, légères à poumser et jolies
coupeuses.

Faites en toutes grandeurs,
avec roues de

8 à io pc.uces
et avec 3 Ou 4

k lame. cou-

77 rtes. C'est
donner vosa
commandes

Tondeuses
- Maxwell

signifient des
rfite faci-

erivez aujourd'hui pour avoir un catalogue.

DAVID MAX WELL & SONS,
ST. MÂRY'S ONqT.

- M--M"

~RUM
TORONTO

1
WNNIPERG

Manufacture Canadienne de Vernis Etalons.

NEW-YORK
BERLIN

CBICAGO,
BRUXlELLE S

LONDREB
MELBOURENE

La plus grande manu4cgef. du monde et la première f
qui ait établi des étalons définitifs de qualité.

EN ECRIVANT AUX ANN4ONCEURS, CITEZ -LE PRIXÇURN'

Tôles Galvanis-é es

"Queen's li ead"!
~~~ ~ La tffp du sen»e dpuils unm sl.Ie.

Jamais dwa16s cornu. quallt6.

A. C. LESLIE & 00., LIMITED.
MONTREAL

Feutre et Papier
N'IMPORTI QURCLLE QUAIN=T

Toitures Goudronnés (Enoflng) prOte w poer sePapier. de Construetion. rentre à =obler et T&pisse
Prodults du Goudron. 'Papier à Tapisse et à Imprimer

Papier d'E1mballage Brun et Manille.
Fabricants dua Feutre Gloudroné

BLACK DIAMOND'"

AItex. McArthur & Co., Linîited
82 IRUE McGILL, MONTREÂ&L

Xanufacture de Feutre porToitures: Rues du Havre et Loges,
Mouvlper, Joliette Qui.

De Réputation Intern ationale,
La marque de Vernis reconnue comme la pre-
mière dans le monde entier et dont le détaillant
peut pousser la vente avec entière satisfaction.
Les Vernis et spécialités de Vernis

INTERNATIONAL
ont soutenu leur réputation depuis plus de qua-
rante ans. Ils sont le produit de l'expérience,
du grand soin et du mélange attentif des ingré-
dients; chaque bidon est garanti contenir une
Pleine Mesure Impériale.
Mettez en vedette la Marque International.

Vol. X LVII -No
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LE COMMERCE DES POELES EN
1914.

(Suite)

"Nous attendons avec confiance uni
grosse année," écrit un autre, "les mar
chands de gros de l'Ouest ne peuven
même avoir un gros stock, car ils en on
eu très peu, et leurs demandes pour uni
prompte livraison indiquent qu'ils s'at
tendent à disposer immédiatement de ci
qu'ils ont en stock. Aussi loin que nou
pouvons voir, les marchands de gros dg
l'Ouest ne prennent seulement qu'asse,
de stock pour suffire à la clientèle, e
nous croyons possible que le commerci
de l'Ouest sera meilleur qlle d'ordinairg
durant les trois premiers mois de l'annég
prochaine.

En tout cas, ily aura certainement uni
certaine quantité de poêles vendus du
rant la première moitié de l'année, el
comme les marchands de gros (du moin
les nôtres) n'ont pas de stock en main
ces poêles devront venir des manufactu
riers aussitôt que la demande s'ouvrira
Pour le commerce de l'Est, nous nou!
attendons à une considérable augmenta
tion, car les marchands en général, n'on
pas donné d'aussi grosses commandei
d'automne que d'ordinaire. En général
nous ne pouvons douter que le commercq
de 1914 sera bien plus considérable qu'et
1913, et nous-mêmes nous allons en fairi
une année "porte-drapeau".

Un manufacturier de l'Est écrit: "Il 3
a une bien plus grande sensation d'opti.
misme que jamais dans les Basses Provin
ces, et elle est basée sur une bonne fon
dation; aussi je pense que dans l'aveni
nous pouvons baser avec certitude no!
calculs sur un développement contini
du reste du Canada."

"Nous n'avons aucune raison," dit ur
manufacturier d'Ontario, "d'être pessi
mistes à propos du commerce de i9i
dans le Nord-Ouest, car nous avon
toute confiance que les affaires revien
dront à des conditions plus normale!
lorsque la récolte de 1914 sera en vue
Tanif qu'au commerce de l'Ontario et de
Québec, il devrait être bon, sinon meil.
leur qu'en 1912 et 1913."

Les manufacturiers que nous avons
cotés, sont tous grands et importants
faisant affaires dans toute l'étendue du
pays. Quoique leurs opinions ne s'ac-
cordent pas dans chaque détail, il esi

bien évident qu'ils le font dans les points
les plus vitaux. Et ces points sont à
l'effet que 1914 verra de«~eilleures con-
ditions commerciales, si ce n'est tôt, du
moins dans l'automne de cette année.

- En vue du plus grand nombre de co-
I ons qui sont venus durant l'année pas-

Ssée et de la grande augmentation de su-
.perficie défrichée, à cause de cela et de

- l'exceptionnelle douce température de
l'automne et du commencement de l'hi-
ver derniers, il est probable que cette

-superficie sera mise en culture, l'Ouest
devrait avoir même une plus grande ré-
coite de grains qu'en 1913. La qualité,
naturellement, dépendra grandement des
conditions climatériques.

b ans les prévisions pour 1914, il y a
beaucoup de place pour l'optimisme; il y
a peu «encouragement pour le pessi-
misme.

EXPOSITION ET CONVENTION
DE QUINCAILLERIE

Du z6 au 21 février 1914.

tL'inauguration de l'exposition c'Ot-
tawa qui est en ce nmoment très proche,
montre un intérêt croissant chaque
jour. Il est particulièrement heureux de
noter le nombre des marchands de Qtté-
bec qui ont signifié leur désir d'aller à
Ottawa.

D ~e& demandes à propos des taux de
*chemins de fer et autres renseigne-
-ments arrivent chaque jour. Pour te
*profit de nos lecteurs, nous allons ex-
rpliqueli brièvement que les billets peu-
ivent être achetés pour Ottawa de tous
Iles points du Canada, excepté la Co-

lombie Anglaise, au prix d'un simple
i passage pour tout le voyage aller et re-
* tour. Pour s'assurer le taux d'un simple

1passage, il est nécessaire de demander
à votre agent des billets de vous yen-

*dre un billet sur le plan de certificat de
convention, et lorsque vous présenterez
ce certificat à Ottawa, un billet de re-
tour sera émis sans frais, excepté 25c

-pour certifier le billet.
ýa désastreuse explosion à Howick

iHall, la semaine dernière, qui a endom-
magé la bâtisse'que l'on devait employer

Ipour l'exposition, a eu le résultat que
l'on s'est procuré une plus grande et
plus belle bâtisse que la première pour

cette exposition. Les manufacturie'rs
ont déployé une grande énergie et ont
agi promptement pour se procurer de
nouveaux locaux. M. F. M. Tobin, le
secrétaire de la Canadian Hardware
Manufacturers' Association, arrivé à
Ottawa dans les vingt-quatre heures
après l'explosion, s'est assuré de nou-
veaux quartiers et a notifié les journaux
immédiatement que l'exposition se fe-
rait sans interruption.

Au point de vue éducationnel, pour
le service actuel et le bénéfice du mar-
chand, aucune meilleure méthode de
distribution de renseignements ne peut
être imaginée que l'exposition que les
manufacturiers ont établie à cette fin.
Elle permet au marchand de comparer
les prix des articles sur place; d'obtenir
des renseignements sur la marchandise
qu'il tient en stock, et ce, d'une façon
telle, qu'il en acquiert une éducation
complète et permanente. Chaque mar-
chand devrait faire son possible pour
assister à cette exposition, et, si possi-
ble, y amener son commis, ou envoyer
sog commis. Ceci est e la portée de
tout marchand, car les taux pour le
voyage sont bas, et des prix très favo-
rables ont été accordés par les hôtels
pour l'accommodation durant la semdi-
ne.

Les divertissements qui seront four-
nis par les manufacturiers au commerce
visiteur, est une attraction que l'on ne
peut négliger, et ainsi, la semaine sera
non seulement profitable au marchand,
mais ce sera aussi une agréable semaine
pour lui.

N'oubliez pas d'amener les dames
avec vous si vous pouvez le faire, car
une attention et des soins spéciaux
sont donnés à l'accommodation et au
confort des dames qui assisteront à cet-
te exposition avec les commerçants.

Le train spécial quittera Montréal
le lundi soir. Les marchands qui pour-
ront prendre ce train le trouveront en-
tièrement composé de marchands allant
à l'exoosition. Ceci rendra le voyage
plaisant de Montréal à Ottawa, mais il
n'est pas nécessaire de prendre ce train
si vous désirez en prendre un autre pour
aller à Ottawa durant la semaine, mais
si c'est votre intention de le prendre.
assurez-vous que votre billet du Grvd-
Tronc porte de Montréal à Ottawa.

Ferronnerie, Quincaillerie, Peinture
Matériaux de Construction, Etc.

Vol. XLVII -No 5.
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Cette annonce est<lle bonne ?--Oui. Pourquoi?
Pouvez-vous 'nous le dire.? Certainement. Alors dites=le nous.,

Au marchand détailleur. Monsieur:
Avez-vous réfléchi longtemps, assez pour établir votre responsabilité envers vos commis aussi bien

que celle de vos commis envers vos clients et vous-meme? Naturellement vous avez réfléchi et vous vous
etes pourvu d'un système pour arriver à ce but.

Ceci étant donné, nous désirons que vous fasiez connaissance avec "SHOUPERIOR* qui est
maintenant employé par des marchands au Canada et dans toute l'étendue des Etats-Unis, pour protéger la
maison, c'est-à-dire vous, vos commis et vos clients, et vous donner le maximum d'eflicacité, éliminant toutes
dépenses inutiles. Si cette ligne vous intéresse et que vous aimiez à savoir au juste comment ceci, s'accomplit
par "SHOÛPERIOR," nous vous invitons à écrire sur votre papeterie, à notre 'Bureau de Coopération,
Systèmes et Modèles," qui est maintenu entièrement pour votre usage, "gratuitement"'C'est une partie de
notre service.

"Souvenez-voue que voue ne pouvez dépenser un dollar avec nous à moins qu'il ne soit évident
que vous en profitiez. Demandez -le Systme de Dtail. "Safeguard," Sub. 10. Form 3.

AUTOCRAPHIC RECISTER CO., OF CANADA LIMITED, 1O RUE ST. PIERRE MONTREAL

Vous devriez insister pour avoir ce
LI (CL U 1vernis a plancher.

Le-fameux "Liquid Granite" de Berry Brothers est l'étalon depuis
- des générations. Il résiste bien à toutes les plus rudes épreuves de

durée et de détérioration.
Il a un bon aspect, une bonne durée et est le produit d'une

GRANIT expérience de 55 ans. Ce n'est pas tant le montant que vous payez que
ce qu'on vous vend qui détermine la valeur d'un vernis.

Le "Liquid Granite''est un vernis d'une si remarquable souplesse et
élasticité que, bien que le bois recouvert de ce vernis puisse se bossuer à la suite d'un coup,
le vernis cédera sans craquer et, si on le lave-à l'eau savonneuse, il n'en sera pa affecté.
Si vous achetez le "Liquid Granite" de Berry Brothers, vous SAVEZ que vous avez un, pro-
duit de qualité--pourquoi faire des essais avec quelque c"ose qu'on «PRÉTEND aussi bon.?

1858 BERRY BROTHEIRS 1914
Les plus grands manufacturiers de vernis du mnde entier.

WALKERVILLE, - ONTARIO

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS. CITEZ "LE PRIX COURANT".
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i - (ferronnerie) marché de Montrél

Il n'y anoe aucun changement
dan la siuaio du'marché de la quin-

caillerie et ferronnerie. Les prix n'ont
subi aucun changement et sont toujours
fermes. Le commerce*est bon pour cet-
te époque de l'année et les rentrées de
l'argent se font assez bien.

Nous cotons:

P]LOXMDRIEC
Ls Tuyaux de plomb

Lsprix sont de 7.5> moifts 59o pour
tuyaux en plomb~ et de p.oo pour tuyaui
de plomb composition' moins 5%.

Tuyaux de renvoi Ofu font et àcces.
"km u.

Les escomptes sur Ici prix de la 'lWse
sont: tuyaux légrers, 6o%; tuyaux moyens
et extra-forts, 65%, et accessoires légers,
moyens et extra-forts, yo%.

Tuyau en fer
Tuyaux noirs:. 4 pouce à -X pouce, 65

P.C.; 36 Pouce, 70 P.C.; -Y à 2 Pouces, 4
P.C.; 236 à 4 Pouces, 74 P.c.

Nous cotons, prix de la liste-
54 zoo pieds 6.oo
36 . zoo pids 6.0o
36 zoo pieds 8.5o

zoo pieds 11.50
z zoo pieds 17.00
13 zoo pieds 23.00
134 zoo pieds 27.S0

2~0 IOPiedi3700
236 zoo pieds s8.So
i zoo pieds 76.5o

zoo pieds ioo. on
zo0 pieds 92.00

Tuyaux galvanisés
Tuyaux galvanisés: 4 à ;J pouce. 50

p.c.; 36 pouce, 59 p.c.; ;4 à a Pouces, 64
P.C.; 236 à 4 Pouces, 64 p.c.

Nôus - tonit, prix de liste:
4 zoo pieds '6.oo

a pouces
ai pouces
3 -pouces
3* pouces
4 Pouce&

z0o p eas 0.00
zoo pieds 8.s
zoo yieds szz.so
zoo picds 17.00
zooý pieds 2a.oo
zoo pieds 27.50
zoo pieds 37.;.0
zoo pieds 58.50
zoo pieds 7r6.So
zoo pieds 92.00
zoo pieds 109.00

Tuyaux en acier
pieds
pieds
pieds
pieds
pieds

9.60
12.25
13.30
'5.55
19.80

Fer-blanc Charcosi
Nous cotons: z c. -14 120o 4.65

Fer.-blanc en feuillus
X. Extra par X et par cse 1.00

suivant qualité.
(Caisse de zia feuilles, zot Ibo. net)

Au coke - Lydbrook ou égW.
IC, zi xgo, bue bte 4.45

(Caisse -de z ze feuilles, zo8 Ibo. net)
Au Charbon-Terne-Dea ou égal

IC.soýwà 8 -'bte 7.4o
(Caisse -de 112 feuilles, âz6 Ibm. met)

(Caisse de e6 lbs.)
Feulles étamé6es

XX. 14 x 6o, gauge 26 lb. 0.07 0.07*
72 x..3o gauge u4 îoo Ibo. 8.50
72 x 3o Sauge 26, zoo Ibm. 9.00

.Tôles galvanisées «Canada"
Nous cotons: 52 feuilles, $4.65; 6o

feuilles. $4.90.

Feuilles:
22 à24

2.8

Tôles noires

2.63
2.75
2.83

-1oies galvanisees
Nous cotons à la *caisse: Fleur

Gorbals Queens de
Best Best Cornet Head Lis

28 G 4.40 3.95 4.40 4.20
26 G 4.20 3.50 4.20 3.95
22 à 24 G 3.75 3.45 3.75 3.45
16-20 3.65 3.20 ' 3.65 3.35

Les prix de la marque Cornet sont plu-
tôt à la hausse

Tôle Noires "Canada".

Sa Feuilles
6o Feuilles
75 Feuilles

2.75
2 .8o
2.90

Apollo
lot o0=28 An glai& 4.35
aS G.=_ý26 Anglais 4.10
a G 38
24 G. 3.60
32 G 3.60
16 à 2oG. 34

Moins d'une Caisse, 25e de plus par
icc livres.

28 G. Américain équivaut à à6 G. Arn-
glais.
Petite tôle 18 ;ç 24 5a feuilles 4.45
Petite tôle i8 x a4 60 feuilles 4.70

Soudure
Les prix sont p lus élevés de zc par lb.
Nous cotons: barre demi et demi, ga-

rantie, 25Y6c; do, 23C "WiPing", nMé-
tai pour plombiers.

QUINCAILLERIE
Boulons et noix'

Très ferme et à la hausse.
Nous cotons:

Boulons à voitures Norway ($3.oo) so,
et 10 P.C.

Bnulons à voitures carrés ($2.4o) 6o et
10 P.C.

Boulons -à voitures ($:.oo): grandeurs. r
et moindres, 6o et 10 P.C.; 7/16 et an-

APPRÉCIEZ NOTRE SERVICE

La coopération entre notre manufacture et nos départements de ventes nous a permis de mettre sur le
marché les Cartouches Dominion, un produit parfait qui est devenu une partie attrayante et s'écoulant
rapidement de notre sk. Nos ventes garantieoent ce que nous disons et notre intérêt dans vos ventes de

CAIRTOUCHE-jî DOMINION'
"Fabriquées au Canada pour les Sportsmen Canadiens."

nous fait' vous offrir la coopération de notre département de publicité durant l'année courante. Il
nous fait plaisir de faire cette offre, car elle vous rapporer& de tonnes affaires si vous voulez en profiter.

DOMINION CARTRIDGE COMPANY LIMITED,
EN ESCRIVANT AUjÇ ANNONCEURS, CITEZ "LE PRIX ÇOURANT'.-

MONTREALO
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Le succès d'un commerce
dépend absolument de la satis-
faction donnée à la clientèle, et
rien ne peut satisfaire un client
davantage que la qualité.

Les Peintures

MARTIN - 5ENOUR
100%4 Pure

et toute la ligne de Produits

MARTIN - SENOUR
VERNIS, gMAUIX, eo.,

étant de qualité supérieure, il
s'ensuit que nos agents distribu.
teurs ont l'avantage sur leurs
opposition'.

La campagne d'annonces
que nous entreprenons pour le
printemps dans p esque tous les
journaux et revues du pays sau-
ra contribuer à stimuler la ven-
te, et chacun en retirera son
profit.

S'il n'y a pas d'agent chez
vous, écrivez de suite, et prenez
avantage d'une proposition pay-
ante.

Martin -Setonour
Comnpany Limited.

Fabricats de Peinture et Vernis.

MONTREAL, CHICAGO,
TORONTrO.

WINNIPEG,' LINCOLN,
HALIFAX.

dessus, 52% et 1234 P.C.
Boulons à machine, il pce et au-dessous

65 et 10 P.C.
Bail zoo Ibo. ii.2s
Boulons à machine, 7/16 pce et auà-des-

sus, 6o P.C.
Boulons à lisse, i et plus petits, 6o et

624~ P.C.
Boulons à lisse, 7/16 et plus gros,. So et

1214P.C.
Noix par boîtes de zoo lb.

Nous cotons:
Noix carrés 4c la lb. de la liste
Boulons à charrue, S et 10 p.c.

La broche barbelée est cotée $2.321
les zoo livres à Montréal.

Crampes à Clôture$
Fer poli 

$Fer galvanisé 2i

Broches pour poulaillers
Sx 20 x30'

1 i 30 x 36"
lx 32 x 24"
x 22 x 30"
L'escompte est d
x 20 x 24'
x 22 x 36"

Broche a
Nous cotons:

No 9
No îa
No qj

Poli brfilé:
No i0
NO o 9
*No il
No sa
No 13
No 14
No rS
No 16
Brûlé, P. tuyaux
Brûlé, p. -tuyaux
Extra pour b roche

le 6o% sur la li

[uités etr.

les zoo lb.
les zoo ibs.
le zoo Ib.

4.10
4.75
5.00
6.30

ste.
3:40
7.50

2.3
.45

2.55

les zoo Ibo. 2.35
les zoo Ibo. 2.35
les zoo Ibo.2
les-zoo lbs. 2.9
les zoo Ibo. 2.70
les zoo Ibm. 2:86
les zoo Ibo. 2.8S
les zoo Ibo. 3.00

zoo ibo. No 18 3.84
zoo Ibo. No 19 4.70
huilée, soc p. zoo lbs.

Broche i foin
La demande est faible.
Nous cotons net:
Marché très ferme.
NO 13, $2.25; No 14, $130, et No 15,

$2.<o. Broche à foin en acier coupé de
longueur, escompte 23 p.c. sur la liste.

Plaques d'acier
i pouce zoo livres 2.4

3/16 pouce zoo livres .7o
Zinc en feuilu

Le marché est ferme.
Nous cotons: $7.25 à $7.50 les zoo Ibo.

Coudes pour tuyaux
Nous cotons à la dot.: coudes ronds

ordinaires 71 feuilles, $1.zo; 60 feuilles,
$1.35, et pois, 60 feuilles, $1.60.

Broche moustiquaire
Eorte demande.
Nous cotons: broche noiré, $i.5 - pas

r<culeau de zoo pieds.
> . Broquettes

*Pour boites à fraises 75 et 121 P.C-
Pour boites à fromage 85 et 10 P.C.
A valises Bo et 121 p.c.
A tapis, bleues 80 P.C.
A tapis, étamées . U et i5 P.C.
A tapis, en barils 40 P.C.
Coupées bleues, en doz. 75 et 121 p.c.
Coupées bleues et i pe-

santeur 60 P.C.
Sweeden. coupées, bleues

et ornées, en doz. 73 P.C-
A chaussures, en doz. 50 P.
A chaussures, en uqts i lb. 60 et 1o P.

Clous de broche
Nous cotons: $2.2o prix de base, f.o.b.,

Montréal.
Clous coupés

Nous cotons : prix de basp. $2.5o f. o.
b.. Montréal.

- Cloua à chevet
Nous cotons par boite: No 7, $ZOO0;

No 8, $2.75; No 9, $2.6o; No so, $150
avec escompte de so p.c.

Fers à cheval
Nous cotons f.o.b., à Montréal:

Neverslip crampons, J le cent 3.80
et plus elumV

grand petit
Fers ordinaires et

pesants, le qrt 3.90 4.15
Nevermlip crampous Z/16, le cent 2.4
Neverslip crampons f, le cent 2:9
Neverslip crampons 9/16, le cent 2.8o

Neverslip crampons 5/16, le cent 2.o0
Neveralhp crampon& o. le cent 2.ao

Fer à neige, le qrt 4.15 4.40
New Light Pattern, le qrt 4.5 àE6
Fer «Toe WelheNo à4 '.75
Featherweight Ne 0& à5 .75
Fers assortis de Plus d'une grandeur au

baril, soc à 25e extra par baril.

Chaînes la fer
Très ferme.
On cote par zoo ibe.

3/x6 No6
3/16 eXact s

7/16

9/16

10.00
8.50
700
6.50E.0

4.40
3.90
3.80
3.70
3.60
3.40
3.30
3.30
1.30

vis à bols
Les escomptes à la liste mont 'de

Tête plate, acier 85 10 et 71 P.C.
Tête ronde, acier 80 1o et 71 P.C.
Tête plate, cuivre 75 10 et 71 P.C.
Tête ronde, cuivre 7o zo et 7* p.c.
Tête plate, bronze 7o zo et 71 p.c.
Tète ronde, bronze 6s bo et 71 p.c.

Fanaux
Nous cotons:

Wright NO 3
Ordinaires
Dashboard C. B.
No 2

Peints, SOC extra par dot.

Tordeuses à linge
Nous cotons:'

Royai 'Canadian
Colonial
Safety
E. Z.
Rapid
Paragon
Bicycle

Moins escompte de 2s
mande.

S.5o
4.75
9.00
7.00

dot. 47.75
dot. 52.75
dot. 56.25
dot. 51.75
dot. 46.75
dot. 54.00
doz. 6o.so

p.c. Fore de-

munition
L'escompte sur les cartouches cana-

diennes est de 30 et 1o pour cent La
demande est très active.
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Plomb de chas.e
Nous cotons net:

Ordinaire
Lhilled
buck and Seal

zoo Ibo.
zoo lb.
zoo Ibm.

10.00
10.40
zo.fUo

METAUX
Antimoine

Le-marché est à la baisse, $9.25 à $9.50.
Fonoe

Nous cotoi
Carron Soft
Clarence Ne

Faible.

24.50
21.00

Fer on barre

>er marchand base ioo lbL.
Fer forgé base zoo lb.
Fer fini base zoo Ibs.
Fer pour fers à cheval zoIs

base zol
Feuillard mince si à 2 pes baue
Feuillard épais No ici base

2.15

2.40

2.40

3.3M
3.25

Acler en barre
Faible.
Nous cotons neo, 3o jours:

Acier doux bute zoo ibis. 0.00 2.25
Acier à rivets buse zoo Ibs. a.10o s.q
Acier à lisse base zoo Ibo. 0.00 . 2.25.
Arier à bandage, base zoo lbs. 0.00 2.25
%cier à machine base zoo Ibs. 0.00 2.25
Acier à pince buse zoo lbo. 0.00 2.95
Acier à ressorti base zoo Ibo. 2.75 3.10o

Cuivre en lingots
Le marché est faible.
Nous cotons: $1 7.00 à $z7.25 les 100

Ibo. Le cuivre on feuilles est coté à 25C
la-livre.

Etain en lingots
Nous cotons: $45.oo les ioo livres.

livres
Marché tranquille, demande peu con-

sidérable.
Plomb en lingots

Plus fort: $5.5o à $i.75.
Zinc en lingots

La demande est forte.
Nous cotons: $6.25 à $6.5o les zoo li-

vres.
HUILES, PEINTURES ET VI-

TRERIE
Huile de lin

Prix fermes.
Nous cotons au gallon, prix nets: hui-

le bouillie 65c, huile crue 62c.
.Huile de loup-maria

N*o à cotons an galion:
Huile extra raffinée ?OC

Essence de t6rébenthlne
Ferme.
Nous cotons 72C -le gallon par quantité

de 5 gallons et 67c le gallon par baril.
Blanc de plomb

Forte demande. Ferme.
Blanc de plomb pur 8.25
Blanc de Plomb No z 7:60
Blanc de plomb No 2 7.40
Blanc de plomb NO 3 6.95
Blanc de Plomb NO 4 6 .75

P"tc
Nous cotons:

Goudron Our. 10 lb.
Goudron liquide. brI

Puinture prlàs

0.70 0 80
0.00 4.00

Nuiu cotons:
Gallon
V)eri-gallon
Uuart, le gallon
t~n boites de i Ilb.

verres à Vitres

Les prix sont très, fermes.

1.45 1.90
1.50 1.98
1.55 1.75
0.10 0.11

Nous cotons: Star, au-dessous de z6
Pouces uni: 5o pieds, $1.85; zoo pieds,
$.3.4o; 26 à 40- 50 pieds. $&oo; zoo pieds.
$3Z.; 41 à50, 100 leds6 $4.00; Si à 6
soo pieds, $425; 61 70, zoo pieds, $450;
71 à 80, loo pieds, $5.oo.

Double Diamond, 10o pieds: o à a&.
$5 0o; 26 à 40, $S-43; 4i à 50. $&.25; si là
"X. $6.75; 61 à M0 $7.2S; Il à 80, $12.30;
bl à85,S$7.75; 86 à M .3o;g à gi
$1o.oo.

Vert de Paris pur
Forte demande.

lBatilb à pétrole»
Drum de 50 à zoo Ibo.
Drum de 2s lb.
Boîtes de papier, i. lb.
Bottes de ier-blanc, z lb.
Bottes papier. i lb.
Boîtes fer-blanc, i lb.

Cibles
Best Manilla
British Manilla
Sisal
Lathyarn simple
Lathyarn double
jute
Coton
Corde'à chissis

0.00
0.00
0.00
0.00
0.00
0.00
0.00

et cordages
base lb. 0.00
base lb. o.oo
base Ili. 0.00
base lb. 0.00
base Ilb. 0.00
baie lb.' o.oo
base lb. 0.00
base IL 0.00

0.19
0.201
o mol
0'.-i
0.231
0.241
o.95#

0.15
0.14
o. loi
O.Mr
o. loi
o. loi
0.25
0.34

Si vo&g; avez souci de vos arbres, yvo ne& povzvous dispenser
d'un 'sécateur "O1RClÀRD KING"9.

j Cette cisaille à élaguer, dont on se sert à
deux mains. coupe une branche d'arbre,
verte, d'une épaisseur de deux pouces.

Un coussinet à billep 4'n rend le fonction-
nement facile et pré% ient l'usure.

Remarquez la force composée du levier et
notez aussi l!entaille dans la lam e près du
boulon du pivot. Ces caractéristiques ex-
clusives déterminent une puissante cou-
pure très longue, de telle sorte que les
branches ne sont pas abîmées ou écrasées,
mais coupées bien nettement. Par suite
les arbres guérissent vite.

Si votre marchand en gros ne tient pas
en magasin cette cisaille à élaguer, écri-
vez-nous pour connattre nos prix.

TAYL ORwIFORBES COMPANY Lirnited,
M4 Rue Craig Ouest, MONTREAL.

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ "LE PRIX COURANT-.
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Papiers de Constrctio
'Irès ferme.
Nous cotons:

jaune et noir, pesant 0.00
j aune ordinaire, le rouleau 0.00
Noir ordinaire, le rouleau 0.00
Goudronné, les zoo lbs. 0.00
Papier à tapis, les 10o Ibt. o0.0o
1'apler à couv., roui., 2 plis 0.00.
Papier à couv., roui., 3 plis 0.00
Papier surprise, rouI., is Ibo. o.00

Charnières <cousiets) No
11 pouce
il pouce
a pouces

rils. sur char
ai pouces
ai pouces
3 pouces

1.80
0.35
0.43

0.75
e.95
0.40

o.67

0.81
8.10

0.92
1:07
1.30

Nios eu et 8
1 pouce
si pouce

si pouce
a pouces
ai pouces
ai pouces
21 pouces
3 pouces
31 pouces
4 Pouces

Même escompte que pour
charnières d'acier poli.

FERRAILLES

0 J7
0.46
0.31)

0:0

i.95

2.12
toute?à le

La 1lb.
Cuivree fort et fil de 'cuivre 0o.00 oS1i'
tLuivre mince et fnse

cuivre fod n 0.00 0.09
Laiton rouge fort 0.00 0.x0

Laiton jaune fot
Lautun munc*
1'lomb
Mac1

Fer forgé No 1
t-cr tondu et débris de

machines No i,
Plaques de poile

-.Ponites ec-aciers malléables
l'acces d'acier

Vieilles claques

0.00 0.056
0.00 9. 0
O.M2 0.04s
0.00 0.03

LI tonne
0.00 12.50

0 .0o x6i.o
0.00 12.50
0.00 9.0b
0.00 5.00

la lb.
0.00 0.00

PLÂTRE
Plâtre mêlé de sable, f.o.b., au char 5.o
Plâtre dur ý(Hard Wall), f. o. bà., m

tonnes, et p lus 10.50
Plâtre pur <Plaster Paris), en ba-

rils. sMr chur, . a

LA CONSTRUCTFION
Durant la semaine terminée le 24 jan-

vier 1914, la ville a émis 18 permis de
construire, au coût total de $86,400 pour
les nouvelles constructions,, et de 8 per-
mis.pour les réparations.

Les chiffres ci-dessous en indiquent la
répartition par quartier et donnent le
coût approximatif de chaque construc-
tion, moins les détails des permis au-
dessous de $î,ooo.

Quartier- Coût.
Notre-Dame de Grâces $2,450

Hochelaga
St-Denis
Laurier
St-Louis
St-Georges
St-Laurent
Ouest
Delorimier
St-Jean-Baptiste
Emqrd
Ste-Anne
st-Joseph

4,700

z1A 6 o
60

14,000
400

16,7oo
7,22S'

100
io

195*

st-Paul
Stý.Henri
Rosemont

3m0
',325
1p»0

Total $95-075

Nouveaux permis

Rue Notre-Damé -Ouest, quartier
Ouest; î bâtisse ýà_.bureaux, 4'étageS, 2e
classe; coût prob. $16,7mo Propriétaire,
Banque de Montréal, rue St-Jacques.

Rutr Chabot, quartier Delorimier; r
maison, -5 logements, 3 étages, 3e.clas-

Z,.. . .

Exposition de.. Quincailie'rie,
Con'eDtion de. Quincaillerie

A OTTAWAI DU 16 AU 21 FEVRIER 19143
La plus grande Exposition de Quinoalllerle Jamais tenue on Am61'qn,

Messieurs les Marchands,
Le prix réduit du voyage de Montréal à Ottawa et retour, y compris la chambre

d'hôtel pendant cinq jours à l'un des deux beaux hôtels Château Laurier ou le
Nouveau Russell, sera de 38.45; ceci solde les frais du voyage aller et retour, et de la
chambre pendant cinq lours à lhôtel. Le tarif réduit s'applique à toutes les stations
de départ.

Ecrivez pour avoir tous renseignements.

IF. M. TOBIN,
Woodstock,

*Secrétaire de l'Association
des Exposants de Quincaillerie.

Faites-le aujourd'hui. même.

J. A. BEAUDRYq
80, rue 8t-Denis, Montréal,

Secrétaire de l'Association
des Marchands.Détailleurs.

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS. -CITEZ "LE PRIX COURANT".
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La progression du Dominion ouvre un marché plus vaste et non mar-
chandises sont-les mieux établies dansf leur ligne. C'est une bonne raison
pour tenir les

REOLES ET. OALLoNIrDE mESURE

On les demandera. Ils donneront satisfaction. Ils sont faits au Canada
fa. annonceront tout votre stock.

V ,CATALOGUE SUR DEMANDE.

La Carabine "Bayad à Chien- et Détenite Automatiques i

RaILW*
QUATRE TRAINS

EXPRES
PARe JOUR

LA VOIE DOUBLE

Montréàl et- Toronto.
M4nénagement supérieur. Wagon à compartiment@' "Club"

au train de'io là. 3o du soir.

L'Inte.rnatlonal- Llmlted"
Le Train le plus beau et le plus rapide du Canada
Montréal-Toronto-Chicako, à 9gh. du matin, tous les jçura.

Montréal-Offawa
8 h. matin 8 h. oS soir, tous les jours.
9 h. oi matin, 4h.- soir, excepté dimanche.

Montréal.Qu6bo
Sherbrooke-Lennoxvllle

8 h. oi matin, 8 h-. 15S soir, tous les jours.
et 4 h. M6 soir, excepté le dimanche.

MontréalaPortland
8 h. oi matin, 8 h. 15 -soir, tous les jour..

'Exoursions de Colons
Billets aller et. retour pour l'Ouest du Canada, vii Chi.

cago, chaque mardi, jusqu'au 28 octobre. Bons pour deux
mois.

BUREAUX DES SILLB.,TS EN VILLE4:

x22 rue St-lacques Angle St-FraïçoWsXavIer. Tél. Uptown t187,
Hôtel WimJ.aor on gare Bonavenure, Mais Sug.

EN ECI9IVANT AUX AU'NONÇEURS, CITEZ «LE PRIX COURANT".

D&hage puissnte Ligne élégante. Simplicité de mécanisme. Pièces interchangeables. Traverse
trous pouces de sapin. Pèse 4 livres. P>eut être démontée rapidement rien qu'avec un tournevis.

ECRIVEZ POUR AVOIR UNE BROOHURE DESCRIPTIVE.

McGILL CLJTLERY .CO, (REGID -Boîte Postale 580, Montréal.

LES TRAINS p~R

IIU!J±4I~*II*. TNT bc MONT.

De la Gare Windsor pour:
BOSTON, LOWELL, *900o a.m., *8.ooJ M.
TORONTO, CHICAGO, *905s a m, 210.00 p.m. et

*11i.00 p.m. pour TORONTO-NORD.
OTTAWA, t8 o5 arn., 18 -4o a.m., fg.is a.m.,

t4.oOP-.. 17-45 p-m..*g.4lP.m.,*10.3a P.11
SHERBROOKEC et LÎ-NNOXVIL 4 B, *825 a.m.,

t5.30 P.m., *7.25 p.ni.
H ',LIPAX et MONCTON, *7.25 p.M.
ST-JOHN, N; B., *7.25 p.U1.
ST-PAUL. MINNEAPOLIS. *10 30 P.m.
WINNIPEG, VANCOUVR, 9.45 P.m.

De la Gare Viger pour:
QUIQ-EC, t9.oôa.m., *1.30P.UL. *5.cOP.m., *1I3 M.
TROIS.RIVIE&.ES, *g oo a. m., *1.30 P. M., 5.oo

p.n.t6-3 Pi., *t1.30pm
SHAWIeNIGAN FALLS et GRiAND'MERE3, *g.oo

a.m., ti.30 p.m., *5.00 P m.
JOLIET.TE, *8.2o a.m., 19.00 a.nm., t5.30 P.m.
SAINT-GABRI 1< L,'58.20 a.m., tg oo a.m., t5. .0 p m.
OTTAW,4, *8.00 a mn.. *5 45 p.m.
SAINtE-AGATHE, '8.45 a.m., 11.45 p.m , *4.00 PIfl.

il 1. 1 p.m.
NOMININGUE, j8.45 a m., 11.45 p.m., t4-00 p.m.

()Quotidien. (t) Quotidien, excepté dimaanche (j) Di-.
manche seulemeit. fi)j Samedi irutement.
(j) Mardi et jeudi seulement.

SUREAU DES BILLETS

141.143 rue Salnt*Jaoques
EDIFICE DO MINION EXPRESS

PHONE, MwAIN mas5
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Les Planches à Laver ""EDDY"
Ne déchirent ni le linge ni les mainse

Faites par

',Ibe E. B. EDDY COMPANY à HULL
Vendues par tous les marchands réputés.

. I
se; coût prob. $4,500. Propriétaire, A.
Chaussé, ir29 Mont-Royal Est.

Rue Hôtel de Ville, quartier Laurier;
i maison, 3 logements, 2 étages, 3e
classe; coût prob. $2,5oo. Propriétaire,
J.-Bte Poirier, 1925 de la Roche.

Rue Charleau, quartier Delorimier; i
maison, 2 ogements, 2 étages, 2e clas-
se; coût prob. $2,700. Propriétaire, Ant.
Passette, 1415 Franklin.

Rue Marquette, quartier St-Denis, i
magasin, i étage, 3e classe; coût prob.
$i,2oo. Propriétaire, O. Létourneau, 59
St-Plierre.

Rue Alma, quartier Laurier; 2 mai-
sons, io logements, 3 étages, 3e classe;
coût prob. $8,ooo. Propriétaire, Isaîe La-

voie, 2396 Drolet.
Rue Bordeaux, quartier St-Denis; i

maison, 3 logements, 2 étages, 3e classe;
coût prob. $3,o00. Propriétaire, L. N.
Germain, 2714 St-Hubert.

Rue Châteaubriand, quartier St-De-
nis; 3 maisons, 9 logements, 3 étages,
3e classe; coût prob. $6,500. Propriétai-
re, M. Larose, 2240 Châteaubriand.

Rue Beaubien, quartier St-Denis; i
maison, 2 logements, 2 étages, 3e classe;
coût prob. $2,5oo. Propriétaire, B. Ta-
bacguick, 1445 Fabre.

Rue King, quartier Ste-Anne; i mai-
son, i magasin, i étage, 3e classe; coût
prob. $15.ooo. Propriétaire, McClary
Mfg. Co., London, Ontario.

Rue Ontario Est, quartier Hochelaga;
i maison, i magasin, i logement, 1 éta-
ge, 2e classe; coût prob. $3,000. Pro-
priétaire, H. Wilson, 1631 Ontario Est.

Rue Ste-Catherine Ouest, quartier
St-Georges; i maison, 1 logement, 3
étages, 2e classe; coût prob. $14,000.
Propriétaire, British Realty, rue St-
Jacquees.

Rue Notre-Dame Ouest, quartier St-
Henri; i maison, i théâtre, 1 logement,
i t.tage, 3e classe; coût prob. $î,ooo.
Propriétaire, Rosarié. Therrien, 2626
Notre-Dame Ouest.

2ème Avenue, Rosemont, quartieer
Rosemont; i maison, 2 logemeents. 2
étags, 3e classe; coût prob. $i,ooo. Pro-
priétaire, O. Perrin, i296 Dorion.

Profits et Livres
Chaque fois que vous vendez quoi que

ce soit àvotre copiptoir, la justesse de vos
balances détermine votre profit ou votre
perte. Il vaut mieux pour vous ne pas
avoir de balance du tout que d'en avoir
une inexacte, car les erreurs qu'elle vous
fait commettre vous causeront bi-n des
ennuis. Si la perte est trop légère, vos
clients mettront en doute votre honne-
teté et vous perdrez
leur clientèle. Si la
pesée est trop lourde
vous perdrez de l'ar-
gent à partir du jour
où vous commencerez
à vous en servir.

FPAIRBZANKS
"Les balan.es-qui ont rendu le pesage lust.."

Elles sont manufacturées depuis plus de 8o ans et ont uneréputation internationale pour la justesse et la durée. i esBalances Fairbanks ont été adoptees par les gouvernements
des Etats-Unis, du Canpda et étrangers, et sont universelle-ment employées dans presque tous les cas où l'exactitude despoids entre en ligne de compte pour réaliser des bénéfices. LaBascule Transportable illustrée ici est notre type étalon pour lapesée de tous les genres de marchandises générales. Commepour toutes les B ilances Fairbanks, toutes ses parties sontfabriquées au moyen desmeilleurs matériaux ; les supports etpivots sont en acier fiaement trempé. On les livre avec ousans roues. Diverges grandeurs, pesant de 4oo à 2,500 livres.Ecrivez pour avoir notre Catalogue et nos prix.
THE CANADIAN FAIRBANKS-MORSE CO., Limitem.

84 Rue SI-Antoine, MONTREAL.

Meilleur que le Savon.
Snap est un savon-c'est mieux qu'un savon.
Le savon nettoie la surface de la peau, mais
remplit les pores, ce qui finalement endomma-
ge la chair. Snap nettoie les pores et ra-
fraîchit la peau, la laissant propre et non
endommagée.

C'EST MEILLEUR QU'UN SAVON.
Ayez-en un stock maintenant et vous verrez
que cela vous rapportera de l'argent.

Snap Company, Limited
MONTREAL

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ "LE PRIX COURANT".
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Acie I~rS a uivre (noir, non peint> Le mim. saler-avos suivre (noirl non point).

VOICI- LA PREUVE
Que l'acier ",Keygtone" mélangé de cuivre est plus durable pour fins de toitures que l'acier sins cuivre.

La vignette ci-dessus montre le résultat de l'actuelle exposition à la température. Des séries d'exrériences
similaires ont toutes prouvé d'une mapiére concluante que l'acier *"KEYSTONE" mélangé de cuivre est plus
durable pour fins de toitures que l'acier ordinaire ou le soit-diéant "Ifer pur". L'acier à mélange de cuivre
peut être fourni en feuilles noires ou galvanisées à une légère hausse de coût sur l'acier ordinaire

Demandez notre brochurette donvant des illustrations photographiques des expériences actuelles ; vous
la trouverez très intéressante.

UNITED STATES STEEL -PRODUCTS COMPANY
NEW.YORIC E.U.A. Succuwuaies, WINNIEG ET VANCOUVER.

Agents des ventes pour l'Est du Cmn&d.

Bo & S. H. THOMPSON & Co., LIMITED
MM" icTVu"bDSOWat Edifice Traders Bank

MONTREAL .TORONTO

a

LES OUTIL S D-E BUOHERON
DE PINK

lem outils Etalons dans toutes les provinces
du Dominion, en Nouvelle Zélande, Aus-
tralie, etc.
Nous manufacturons toutes sortes d'outils
de bûcheron-Légers et de Bonne Durée.

TELEPH. LONGUE DISTANCE, No 87

Demandez notre catalogue et niotre liste de prix.

Vendus dans tout le Dominion par tous les
Marchands de ferronnerie en gros et en
détail.

The.

THOS. PINK* Co., Limlted
lmauffcuies d'OUTILS de BUCHERON

PEMBROKE ONTARIO FABIQUES AU CANADA

'CN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ uLE PRI COURANTO.

I -~ .~ -. :~.. .. i
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NOUS MANUFACTUTRONS

DuoS

tiarde-Feu et -tarde-
Cendres à I'I3preuve

des ltincelles
Notre ligne est complète et de la

plus haute qualité.
-DEMANDEZ NOTRE CATALOGUE SPECIAL.

CANADA WIRF, AND IliON'GOODS GO.

Représentant pour l'E!st :jAt3. lý. PAYIKESN
P. 0. ox 42 StL Henri. MONTREAL, F.O.
Nlousmauufactumoîîs îo..tc sot.. de Toile Métallique et ctouvrsges

j (.éuCras en Fil Métallique.

QUBBBC STBAMSIHIP CO.. LlbMITBD.
(Explotàe par la Canada SS. Urnes Umlted)

ALLEZ AUX BERMUDES
te Steamer "SBermudla.' à double hélice, to.,5,8 tonnes de déplace.

ment. quittera New-York à an heures a.m. les 4,11, uS, 23 Frévrier.
Signaux sous.uarius.telégrspbie sans fil, orchestre.

VneRecord. 39 heures 20 minutes. La plus rapide, le plus moderne
etl elsteamer dâharqumnt s passaers aux quais aux Bermudes ans

transf 6rer.

ANTILLES
Le nouveau steamer "Gularna" et autres steamers quitteut New-York

à 2 lire P m., 7. 21 Février, Pour St-Thomts. Ste-Croix. St.Chrlstophe,Antigua, la Guadeloupe, la Dominique, la Martinique, gie.ue l
marbade. Demerara.

Pour renseignements complets, s'adresser à D. Olivier, agent des bil-lois, 9 Square Victoria ; J. G. Brock & CO., 2si rue des Commissaires;
Thos. Cook & Son, sprue Sainte-Catherine Ouest; W. H. Henry, 286 rue
Saint-Jacques; Houe & Rive&. 9 Boulevard bsiut-Leurent ; W. H. Clancy.
itu rue Salnt-Jaclues; succursale Nord du -Star,- 45 Uniou Avenue,
Montréal.

On dit toujours"qu'il ne faut pas ven-
dre .la peau de l'ours avant de l'avoir tué.

Ceci, appliqué au commerce, peut se
traduire ainsi:

Ne comptez pas sur vos rentrées avant
qu'elles ne soient réellement dans votre
caisse.

Nous ne perdons jamais un
client une fois qu'il a com-
mencé à -faire des affaires
avec nous.

POURQUOI?
Parce que nous sommes en
mesure de lui donner satis-
faction sous tous les rap-
ports. Nos marchandises
sont stictement les MEIL-
LEURES qui soient sur le
marché et nos prix sont les
mêmes que chez les manu-
facturiers d'articles infé-
rieurs. Ainsi donc, achetez
les meileurs.

Cowain & Britton Limited.
GANANOQIJE, Ont

Couplet, Pentures, Articles de Ferron-
nerie pour Constructions.,

NOVA SOOTIA STEEL & GOAL GO.
LIMITIC»

ACIIER en BARR]ES MARCHAND, MACHINERIE à
ROUES, TRANSMISSIONS en ACIER COMPRIME
POLI, TOLUS D'ACIER Jusqu'à 4Spcade large,RAILS
au l'Tl' de 12, 18, 28 et 40 Ibo à la verge ECLISSERS,

MSIEUX DE CHARS DE CHEMINS DEa FER.

GROSSES PIECES DE FORCE UNE SPECIALITE
Mises de Fer, Wabana, Terreneuve.-Mine

Hauts Fourneaux, Fours à Réverbère à Sydney Mines,
N. ]E.-Lsnire, Forges et Atelieri de Finissge

à New Glsagow, N. E3.
Bureau Pricipal: NtW GLÂSGOW, N. M.

Rue Bordeaux quartier St-Denis;1
maison, i logement, i étage, 3e classe;
coût prob. $1,250. Propriétaire, Ltîdger
Lanthier, 2625 Bordeaux.

Rue Delaroche, quartier St-Denis;i
maison, 2 logements, 2 étages. 3e clas-
se; coût prob. $2.500. Propriétaire, Jos.
Audette, 1292 Delaoi'èbe.

Rue Cuvillier, qulartier H-ochelaga;i
maison, 4 logements, 3 étages. 3e clas-
se; coût prob. $1.300. Propriétaire, A.
TrenmblaY, 71 St-Timothée.

Aveentî Décarie, quartier Notre-Da-
nie de Grâces; i maison, i logement. 2
étages. 3e classe; coût prob. $1,55o0
Propriétaire. Jos. Ereaux, 463 Elim ave-
nue. Westmount.

OCCASIONS D'AFFAIRES-

Nos abuissés que pourraienit intéres.
ser les demandes de représentations,
l'agences de marchandises, etc., publiées

daîns "Le Prix Courant", 'n'auront qu'à
nouls faire connaître îe numéro de l'oc-
casion d'affaires qui les intéresse pour
nuîe nous leur adressions tous les ren-
çeignements complémentaires qui pour-

aient leur être utiles.
8o-î. Enseignes d'annonces. - Une

maison de Wolverhampton demande des
acheteurs d'enseignes d'annonces en

gi-i. Articles en bois. - Une maison
de XVilverbampton désire acheter des ar-
ticles en bois tels qu'ustensiles de cuisi-
ne. etc.

82-1. Produits. - Une maison de Bir-
mingham demande des exportateurs de
toutes sortes de produits.

83-1. Bois. - Une maison de Birming-
bam désire acheter des planches de bou-
leau et d'érable, de 2, 2¼1, 3 et 4 pouces
d'épaisseur. Aussi des quantités de pin
et de chênie blanc, ordinaire et equarri.

84- 1. Bois. - Une maison de Birming-
ham demande des planches, billots ma-
driers de bouleau et de hêtre.

8-.Bois. - Une maison de Liver-
pool demande des cotations pour toutes
sortes de bois de construction, c.i.f. Li-
v'erpool.

88-1. Meubles de bureaux. - Une mai-
son de Glasgow demande des catalogues
de maisons canadiennes.
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