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LE COMMERCE INTERNATIONAL DU CANADA

Message

de
I’honorable Stockwell Day,

Ministre du Commerce international du Canada
et ministre de la porte d’entrée de I’ Asie-Pacifique

titre de ministre du Commerce international du Canada, il me fait plaisir de vous présenter I'édition
2009 du Rapport sur le commerce international du Canada.

Lannée 2008 sest révélée particulierement difficile sur le plan économique pour I'ensemble des nations. Les
grandes économies ont connu une sérieuse contraction et les prévisions laissent entrevoir une baisse de la pro-
duction mondiale en 2009. Le commerce mondial a été touché de plein fouet. En fait, 'Organisation mondiale

du commerce prévoit que le volume des échanges commerciaux dans le monde se contractera de 9 p. 100
cette année.

Largement ouverte au commerce extérieur, 'économie canadienne subit naturellement les effets de cette
conjoncture. Mais nous possédons aussi un certain nombre d’atouts qui nous aident a affronter les difficultés
actuelles. Nous pouvons compter sur un systeme financier robuste et nos finances publiques sont bien gérées.
Nous sommes aussi résolument engagés sur la voie du libre-échange et nous rejetons catégoriquement toute
politique de protectionnisme.

Dans ce contexte économique difficile, le Canada s'est fait I'ardent défenseur de régimes libres et ouverts de
commerce et d'investissement. Les mesures de stimulation que nous avons adoptées sur le plan intérieur pré-
voient la suppression des droits tarifaires sur une gamme étendue d'importations de machines et de matériel, ce
qui permettra aux entreprises canadiennes de se procurer plus facilement les biens nécessaires pour affronter la
concurrence et prospérer dans 'économie mondiale. Nous nous employons aussi a supprimer les obstacles afin
de favoriser un flux continu d’investissement étranger au Canada.

[Accord de libre-échange nord-américain (ALENA) demeure la pierre d’assise de notre politique de libre-
échange. En particulier, nous travaillons en étroite collaboration avec les Etats-Unis en vue de renforcer et
d’étendre nos liens commerciaux. Cette relation bilatérale essentielle fera 'objet d’une attention encore plus
grande au cours de I'année a venir.

Comme il ressort clairement de cette édition du Rapport sur le commerce international, de vastes débouchés
s'offrent au Canada pour poursuivre son expansion commerciale au-dela de I'’Amérique du Nord. Ceest la
l'objectif fondamental de notre Stratégie commerciale mondiale.

Depuis que j'ai assumé les fonctions de ministre du Commerce international et de ministre de la porte d’entrée
de I'Asie-Pacifique en novembre 2008, jai eu I'occasion de diriger des missions commerciales canadiennes dans
les Amériques, en Europe et en Asie. Notre gouvernement a d’ailleurs atteint certains des objectifs qu’il s'était
fixés. Comme en témoigne le présent rapport, nos exportations vers certains marchés clés ont progressé de

maniere significative en 2008 — de 10 p. 100 en Chine, de 30 p. 100 en Russie, de 35 p. 100 en Inde et de
71 p. 100 au Brésil.
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Dans la foulée de notre récent accord de libre-échange avec I'Association européenne de libre-échange, nous
avons conclu de nouvelles ententes avec le Pérou, la Colombie et la Jordanie, et des négociations sont en cours
avec d’autres partenaires clés en Asie et dans les Amériques.

Nous avons aussi amorcé depuis peu des négociations en vue de conclure un accord économique et commercial
de vaste portée avec 'Union européenne, tandis que des pourparlers exploratoires se déroulent avec I'Inde et le
Maroc.

Nous nous efforcons de mettre en place de nouveaux accords internationaux afin de promouvoir les flux d’in-
vestissement réciproques et d’aider nos scientifiques et nos chercheurs a contribuer, par leur expertise, a des
percées technologiques partout dans le monde.

A Tappui de ces activités, notre vaste réseau de délégués commerciaux continue de jumeler les entreprises cana-
diennes aux débouchés qui s'offrent sur le marché mondial et de faire la promotion du Canada en tant que des-
tination de choix aupres des investisseurs étrangers. Grace aux bureaux que nous possédons au pays et ailleurs
dans le monde — y compris ceux annoncés récemment en Chine, en Inde et au Brésil — nous étendons la portée
de nos services et donnons a notre équipe les outils nécessaires pour aider les Canadiens a réussir sur la scéne
mondiale.

Grace aux efforts combinés du gouvernement et des entreprises, je suis convaincu que le Canada sera en excel-
lente position sur le plan de la compétitivité lorsque s'amorcera la reprise attendue de 'économie mondiale.
Jentrevois avec enthousiasme la perspective de collaborer avec des gens de tous les milieux d’affaires au Canada
pour relever les défis actuels et mettre en place les fondements qui assureront 'emploi, la prospérité et les pers-
pectives futures des Canadiens.

Chonorable Stockwell Day
Ministre du Commerce international d
et ministre de la porte d’entrée de I'Asle-Pacifique
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Apercu

a crise de plus en plus grave qui agite les

marchés financiers a freiné I'expansion de

l'activité économique dans le monde, qui a
fléchi a 3,2 p. 100 en 2008 alors qu'elle avait atteint
5,2 p. 100 en 2007. La crise financiere est entrée
dans une nouvelle phase, plus tumultueuse, en sep-
tembre dernier, ébranlant fortement les marchés et
entrainant une contraction sans précédent de l'acti-
vité économique et du commerce. Les économies
avancées ont vu leur PIB réel reculer de 7,5 p. 100
au quatrieme trimestre de 2008, et on estime que la
baisse de la production s’est poursuivie 2 un rythme
presque aussi élevé au premier trimestre de 2009.
Les économies émergentes ont aussi ressenti dure-
ment les contrecoups de la crise au quatrieme trimes-
tre, alors qu'elles se sont contractées globalement de
4,0 p. 100. La contraction devrait décélérer a comp-
ter du second trimestre, mais le FMI prévoit que la
production mondiale diminuera de 1,3 p. 100 en
20009 et ne se rétablira que graduellement en 2010,
enregistrant une croissance de 1,9 p. 100.

Pour la quatrieme année consécutive, I'économie
américaine a ralenti en 2008, le PIB réel n'augmen-
tant que de 1,1 p. 100, contre des taux de 2,0 p. 100
et de 2,8 p. 100 les deux années précédentes. La per-
formance a été anémique durant presque tout le pre-
mier semestre de 2008 et est devenue négative dans
la seconde moitié de I'année. Le PIB réel a fléchi de
0,5 p. 100 au troisieme trimestre, avant de reculer

de 6,3 p. 100 au quatrieme trimestre lorsque la réces-
sion a pleinement fait sentir ses effets. Dans la zone
euro, la croissance a ralenti 2 0,9 p. 100 I'an dernier,
ce qui représente une perte des deux-tiers par rapport
au taux de croissance de 2,7 p. 100 enregistré en
2007. Comme aux Etats-Unis, l'activité économique
dans cette région était en nette contraction au qua-
trieme trimestre de 2008, reculant de 6,0 p. 100.

Au Japon, la croissance a fléchi de 0,6 p. 100 sur
l'ensemble de I'année, tandis qu'au Royaume-Uni,
I'économie est parvenue a croitre de 0,7 p. 100 en
2008; les deux économies ont enregistré des pertes

de production réelle au cours des trois derniers
trimestres de I'année.

On avait d’abord cru que les économies émergentes
seraient largement a l'abri de la crise en raison de leur
meilleure situation macroéconomique fondamentale
et du fait qu'elles étaient peu exposées aux avoirs
titrisés américains. Cependant, la crise s'est propagée
aux économies émergentes par la voie du le com-
merce et a eu des répercussions profondes sur ces
économies. En Chine, la croissance a ralenti de

13,0 p. 100 en 2007 2 9,0 p. 100 en 2008, tandis
que le taux de croissance a diminué de 8,1 p. 100 a
5,6 p. 100 en Russie, de 9,3 p. 100 a2 7,3 p. 100 en
Inde et de 5,7 p. 100 a 5,1 p. 100 au Brésil.

Avec la détérioration de la conjoncture économique
dans le monde, le rythme de l'activité réelle au
Canada est tombé rapidement, la croissance du PIB
réel passant de 2,7 p. 100 en 2007 2 0,5 p. 100 en
2008. Léconomie s’est contractée au premier trimes-
tre, puis a rebondi au cours des deux trimestres
suivants, avant de chuter brusquement au dernier
trimestre. La moitié¢ des provinces — I'lle-du-Prince-
Edouard, la Nouvelle-Ecosse, le Québec, le Manitoba
et la Saskatchewan — et deux territoires — le Nunavut
et le Yukon — ont enregistré une croissance positive
en 2008, tandis que l'activité économique était en
recul dans les cing autres provinces et le territoire res-
tant. A 259 400 postes, la création nette de nouveaux
emplois a atteint son niveau le plus bas depuis 2005,
alors que le marché du travail au Canada subissait les
contrecoups du ralentissement économique survenu
durant la seconde moitié de 2008. La tendance haus-
siere de I'emploi avait marqué un sommet en octobre.
Cependant, I'économie a perdu 83 700 emplois au
cours des deux derniers mois de 'année et le taux de
chomage est monté a 6,6 p. 100 a la fin de 2008. Les
prix a la consommation sont en hausse de 2,3 p. 100
pour I'année, le taux d'inflation augmentant légere-
ment par rapport au niveau de 2,2 p. 100 enregistré
en 2007.



En 2008, le commerce mondial a été caractérisé

par une grande volatilité des prix des produits de
base. Exprimée en dollars E.-U., la valeur des
échanges mondiaux de marchandises a augmenté

de 15 p. 100, tandis que le commerce mondial des
services progressait de 11 p. 100. Sur cette base,

les exportations canadiennes de marchandises ont
avancé a un taux d’environ la moitié de la moyenne
mondiale (8 p. 100), tandis que la croissance des
exportations de services canadiens n’a atteint que le
cinquieme de la moyenne mondiale, soit 2 p. 100. En
volume, le commerce mondial des marchandises n’a
augmenté que de 2 p. 100, contre 6 p. 100 en 2007,
ce qui est nettement sous la moyenne de 5,7 p. 100
enregistrée pour la période 1998-2008. La baisse a
été concentrée dans la seconde moitié de I'année —
apres septembre, on a assisté a de fortes baisses des
échanges commerciaux dans le monde.

Exprimée en dollars canadiens, la valeur des exporta-
tions de biens et services du Canada a progressé de
5,2 p. 100 en 2008, les exportations de biens aug-
mentant de 5,8 p. 100 et les exportations de services,
de 1,1 p. 100. Les importations de biens et services
ont augmenté de 6,3 p. 100, avec un taux de crois-
sance de 6,3 p. 100 pour les biens et de 4,7 p. 100
pour les services. Durant la premiere moitié de 'an-
née, la valeur du commerce a été fortement influen-
cée par la montée des prix des produits de base.
Cependant, la demande a ralenti 2 mesure que la
récession sest répandue dans I'économie mondiale,
les prix des produits de base ont chuté et le com-
merce mondial a commencé a montrer des signes

de faiblesse vers la fin de I'année.

Pour 'ensemble de I'année, les exportations et les
importations de biens et services avec tous les prin-
cipaux marchés étaient en hausse, a 'exception

des importations de biens et services du Japon. Au
chapitre des exportations de marchandises, le Japon
a repris la troisitme position au classement des desti-
nations des exportations canadiennes tandis, que la
Chine est retombée au quatrieme rang; la Corée du
Sud a gagné trois places au classement pour devenir
la septieme destination en importance des exporta-
tions du Canada.

Les gains observés dans les valeurs exportées en 2008
s'expliquent par des hausses de prix puisque les
volumes étaient en baisse de 7,7 p. 100. La forte pro-
gression des prix sur les marchés des produits de base
durant la plus grande partie de I'année a dopé la per-
formance commerciale des secteurs de ressources. Le

secteur de la forét fait exception : le ralentissement
de l'activité sur le marché de I'habitation aux Etats-
Unis a eu un profond impact sur les exportations
canadiennes. En outre, les hausses de valeur des
exportations ont été limitées aux produits énergé-
tiques, aux biens et matériaux industriels et aux pro-
duits de I'agriculture et de la péche; les exportations
de machines et de matériel et de produits de consom-
mation ont fléchi. Le ralentissement de 'économie
américaine a engendré de sérieux problemes dans le
secteur de 'automobile, et les manufacturiers cana-
diens et les industries de fabrication de pieces ont da
composer avec des fermetures d’usines et des baisses
de production et d’exportations I'an dernier.

Du coté des importations, la plupart des secteurs ont
marqué des gains en 2008. La croissance est imputa-
ble 2 une combinaison de prix et de volumes plus
élevés. laugmentation des prix résulte de la montée
des prix des produits de base durant la premiere
moitié de 'année et de la perte de valeur du dollar
canadien par rapport au dollar E.-U. dans la seconde
moitié. Seuls les secteurs des produits forestiers et
des produits de 'automobile ont vu leurs importa-
tions reculer en 2008.

Pour ce qui est des produits qui ont soutenu la per-
formance commerciale du Canada en 2008, le pétrole
brut, les huiles de pétrole et les autres gaz tirés du
pétrole (principalement le gaz naturel) ont dominé
les échanges de produits énergétiques du Canada en
2008, intervenant pour la plus grande partie de l'aug-
mentation des niveaux d'importation et d’exportation
et de I'excédent commercial. Le commerce avec les
Etats-Unis a été le principal moteur de la croissance
du commerce des produits énergétiques durant la
plus grande partie de 2008; dans le cas du charbon,
la progression s'explique par la forte demande prove-
nant de I'Asie, imputable a des probléemes d’approvi-
sionnement au niveau régional. Dans les secteurs de
lautomobile et des produits liés a 'automobile, c’est
encore une fois le commerce avec les Etats-Unis qui
est a l'origine de I'évolution observée; mais dans ce
cas, il y a eu recul des échanges accompagné d’une
sérieuse détérioration des soldes commerciaux pour
les voitures et les camions.

Au-dela des produits énergétiques, les autres produits
liés aux ressources qui ont eu une influence considé-
rable sur les échanges commerciaux du Canada en
2008 sont notamment le blé et le canola, ou les fortes
hausses de prix et de bonnes récoltes au Canada
coincidant avec de mauvaises récoltes ailleurs ont
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aidé a stimuler les niveaux d’exportation, mais les
prix plus élevés ont aussi gonflé les valeurs a I'impor-
tation. Lor a connu une année exceptionnelle, alors
que les prix ont atteint de nouveaux sommets et que
la demande a été robuste, propulsant a la fois les
exportations et les importations; le soufre a aussi
contribué a une progression marquée des exporta-
tions de métaux et minéraux. Les exportations de
potasse ont augmenté sensiblement, grace a la
demande provenant des Etats-Unis et de certaines
grandes économies émergentes, tandis que les expor-
tations d’uranium vers 'Europe étaient en net recul.

Dans le secteur de la fabrication de pointe, les expor-
tations de matériel téléphonique et de pieces étaient
en forte baisse, mais les importations de ces produits
ont connu une croissance robuste en 2008. Tant les
exportations que les importations d’aéronefs ont
baissé en 2008 a cause du fléchissement de la
demande au Canada et aux Etats-Unis. Cependant,
les exportations et les importations de turbines a
gaz, surtout utilisées dans le secteur aéronautique,
ont fortement progressé, principalement en raison
de 'augmentation des échanges avec les Etats-Unis.

Linvestissement étranger direct (IED) au Canada a
ralenti de facon spectaculaire en 2008, avec une
avancée de seulement 2,8 p. 100, en comparaison
des taux de croissance dans les deux chiffres observés
au cours des deux années précédentes. Les nouveaux
investissements provenaient principalement de I'exté-
rieur des Etats-Unis puisque l'investissement améri-
cain au Canada a marqué le pas. LIED total au
Canada a augmenté pour s'’établir a 504,9 milliards
de dollars a la fin de 2008, contre 491,3 milliards de
dollars en 2007. C'est la premiere fois que le stock

d’IED au Canada dépasse la marque du demi-billion
de dollars.

Parallelement, I'investissement direct du Canada a
l'étranger (IDCE) a bondi de 23,6 p. 100 (121,8 mil-
liards de dollars) pour atteindre 637,3 milliards de
dollars 2 la fin de 2008. Environ 68 p. 100 de la
hausse est imputable aux effets de change, alors que
le dollar canadien s'est déprécié par rapport aux
autres devises. Néanmoins, abstraction faite des varia-
tions de taux de change, le stock d'IDCE a progressé
de 39 milliards de dollars en 2008. Globalement,
I'écart entre I'investissement sortant et I'investisse-
ment entrant, qui représente le solde net de I'inves-
tissement direct du Canada, a augmenté de facon
spectaculaire, atteignant 1324 milliards de dollars

en 2008, comparativement a 24,8 milliards de dollars

en 2007. Lannée 2008 marque aussi la premiere fois
ott le Canada est devenu exportateur net de capital
aux Etats-Unis, le solde de l'investissement direct du
Canada dans ce pays ayant dépassé I'investissement
direct des Etats-Unis au Canada.

Quant aux tendances a plus long terme, examinées
dans les divers encadrés que 'on trouve dans cette
publication, elles indiquent que le commerce du
Canada s'est diversifié. La croissance des échanges
du Canada sur les marchés autres que les Etats-Unis
— tant les exportations que les importations — a été
plus rapide que celle du commerce avec les Etats-
Unis a chaque année depuis 2000, coincidant avec
une hausse du nombre d’entreprises exportant en
Europe et dans la région de I'Asie-Pacifique et une
progression de la part des ventes des filiales cana-
diennes a I'étranger hors des Etats-Unis, notamment
dans les pays non membres de TOCDE. Du méme
coup, moins d’entreprises exportent aux Etats-Unis
et le commerce canado-américain dépend moins
aujourd’hui des liens intra-entreprises, comme en
témoigne la part du commerce intra-entreprise entre
le Canada et les Etats-Unis, en repli pendant la plus
grande partie de la présente décennie.

Supplément spécial : Débouchés
commerciaux pour le Canada dans
les marchés émergents

Les progres des technologies de I'information et des
communications suscitent a une plus grande intégra-
tion de I'économie mondiale. Cela laisse entrevoir de
nouvelles possibilités d’expansion a long terme pour
les pays émergents et développés, lorsque ceux-ci
renoueront fermement avec la croissance au sortir de
la crise économique actuelle. Le potentiel de crois-
sance de ces pays, basé sur les gains de productivité
que permet la technologie, a été tres peu exploité
jusqu'a maintenant. Les améliorations connexes au
niveau de la production et de 'efficience et 'acces a
des marchés mondiaux relativement ouverts, dans un
contexte de bonne gouvernance économique, assure-
ront une croissance réguliere du revenu par habitant
et faciliteront la convergence entre nations riches et
pauvres, réduisant du méme coup les déséquilibres
dans la répartition internationale du revenu.

Ce processus s'accompagnera d'une augmentation
considérable de I'importance des pays émergents.
Selon les estimations, une tranche d'un dixiéme
de 1 p. 100 du marché d'importation des pays du
groupe BRIC représentera 29 milliards de dollars



en 2038, de sorte que la part de ces marchés que
détient le Canada revét beaucoup d'importance.

Une modélisation économétrique des exportations
de marchandises du Canada vers le monde en émer-
gence a fait ressortir que notre pays exporte environ,
en moyenne, quelque 42 p. 100 de plus que prévu
vers les économies en émergence ou en développe-
ment, en tenant compte des facteurs qui influent sur
le commerce — le PIB, I'¢loignement du Canada et
autres. Les exportations sont notamment élevées en
Asie de I'Est (Chine, Malaisie et Indonésie), mais elles
sont plus faibles que prévu vers certaines destinations
importantes telles que le Brésil et 'Inde.

Une analyse de 'avantage comparatif du Canada dans
quinze marchés émergents clés nous fournit d’autres
indices utiles sur la performance des exportations
canadiennes dans les marchés en émergence. La
valeur de référence de notre compétitivité a I'échelle
mondiale, hors des Etats-Unis, révele des atouts
dans les secteurs de l'agroalimentaire, des métaux

et minéraux, du bois et du papier et de l'aérospatiale.
Les écarts locaux par rapport a cette tendance sont
interprétés comme une surexportation ou une sous-
exportation vers ces destinations. La plupart des sec-
teurs de fabrication de pointe surexportent vers les
marchés émergents par rapport a la valeur de réfé-
rence mondiale. I'aérospatiale est le seul secteur
manufacturier qui sous-exporte de maniére générale
vers les marchés émergents étudiés, en raison de
notre robuste performance dans ce secteur sur les
marchés des économies avancées. Dans 'ensemble,
ces résultats incitent a penser que les marchés émer-
gents joueront un réle important dans I'avenir du
secteur manufacturier canadien.
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Apercu et perspectives globales

’économie mondiale a connu une forte expan-

sion au cours de la période de quatre ans allant

de 2004 a2 2007. Le produit intérieur brut (PIB)
mondial a augmenté de pres de 5 p. 100 'an en
moyenne, le rythme soutenu le plus élevé depuis le
début des années 70. Cependant, la crise de liquidité
apparue 2 la fin de 2007 s'est aggravée des les pre-
miers mois de 2008, pour ensuite atteindre un nou-
veau stade de turbulence en septembre 2008 qui a
provoqué une contraction sans précédent de l'activité
économique et du commerce. La production indus-
trielle et les échanges de marchandises ont chuté au
quatrieme trimestre de 2008 et la dégringolade s'est
poursuivie au début de 2009, tant dans les écono-
mies avancées que dans les économies émergentes.
On estime que le PIB mondial s’est contracté de
6,25 p. 100 sur une base annualisée au quatrieme
trimestre de 2008’ (un revirement par rapport au
taux de croissance de 4 p. 100 observé un an plus
tot) et que la baisse s'est poursuivie a un rythme
presque aussi rapide au premier trimestre de 2009.
Pour I'ensemble de 2008, la croissance économique
dans le monde a ralenti de plus du tiers, passant de
5,2 p. 100 en 2007 a 3,2 p. 100 I'an dernier.

Toutes les économies du monde ont été sérieusement
touchées, mais I'impact du ralentissement s'est fait
sentir de facon inégale. Les économies avancées ont
enregistré un déclin sans précédent de 7,5 p. 100 au
quatrieme trimestre de 2008 et la plupart sont main-
tenant aux prises avec une profonde récession. Alors
que I'économie américaine subissait les contrecoups
des problemes croissants du systeme financier et de la
baisse continue du secteur de I'habitation, I'Europe
de I'Ouest et les économies plus avancées d’Asie

étaient durement frappées par l'effondrement du
commerce ainsi que par 'aggravation des difficultés
sur leurs propres marchés financiers et le mouvement
de correction du marché de I'habitation dans certains
pays.

Les économies émergentes ont aussi été fortement
éprouvées et, dans I'ensemble, elles se sont contrac-
tées de 4,0 p. 100 au quatrieme trimestre. Les dom-
mages se sont propagés tant par les circuits financiers
que par ceux du commerce. Dans les économies de
I'Asie de I'Est, fortement tributaires des exportations
manufacturiéres, l'activité a enregistré un recul mar-
qué, bien que celui-ci ait été un peu moins prononcé
en Chine et en Inde en raison de la part plus res-
treinte du secteur de l'exportation dans la production
intérieure de ces deux pays, d'une demande inté-
rieure plus résiliente et, dans le cas de la Chine, de
mesures énergiques de relance budgétaire. Les pays
émergents d’Europe et les pays membres de la Com-
munauté des Etats indépendants (CEI)? ont été dure-
ment frappés du fait de leur forte dépendance a
l'égard du financement extérieur et des exportations
manufacturiéres et, dans le cas de la CEI, des expor-
tations de matiéres premieres. Les pays d’Afrique,
d’Amérique latine et du Moyen-Orient ont ressenti
les effets de la brusque dégringolade des prix des
produits de base, ainsi que des difficultés du systeme
financier et de la faible demande a I'exportation.

En supposant que des mesures vigoureuses de sou-
tien macroéconomique seront mises en ceuvre et en
prévoyant que le rythme de contraction ralentira a
partir du second trimestre de 2009, on estime que
l'activité mondiale diminuera de 1,3 p. 100 en 2009
(tableau 1-1). Quelle que soit la mesure employée,
un tel recul constitue clairement la plus grave

1 Toutes les estimations et projections présentées dans ce chapitre proviennent de Perspectives de I'’économie mondiale, Fonds monétaire

international (FMI), avril 2009.

2 1a Communauté des Etats indépendants regroupe I'Azerbaidjan, I'Arménie, le Bélarus, la Géorgie, le Kazakhstan, le Kirghizistan, la
Moldavie, la Russie, le Tadjikistan, le Turkménistan, 'Ouzbékistan et 'Ukraine.
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TasLeau -1
Croissance du PIB réel dans certaines économies entre 2005-2008 et prévisions pour 2009, en pourcentage

2005 2006

Monde 45 5,1 52 32 -13
Economies avancées 2.6 3.0 2.7 0,9 -3.8
Canada 29 3,1 2.7 0,5 -2,5
Etats-Unis 29 2,8 2,0 151 -28
Royaume-Uni 2,1 2.8 3,0 0,7 4.1
Japon 19 2,0 2.4 -0,6 -6,2
Zone euro 7 29 2.7 09 4.2
France 19 2.4 2.0 0,7 -3,0
Allemagne 0,8 3,0 2.5 13 -5,6
Italie 0,7 2,0 156 -1,0 -4,0
Economies en développement 741 8,0 8,3 6,1 1,6
Chine 10,4 11,6 13,0 9,0 6,5
Inde 9,2 9,8 93 73 4.5
Russie 6,4 7.7 8,1 5,6 -6,0
Brésil 3.2 4,0 Sl 51l -13
Mexique 3,2 5,1 35 158 -3,7
ASEAN-5
Indonésie S0 55 6,3 6,1 25
Malaisie 53 5,8 6,3 4.6 -3,5
Philippines 5,0 5,4 [ i 4.6 0,0
Thailande 4.6 52 49 2,6 -3,0
Vietnam 8,4 8,2 8,5 6,2 535,
NEI
Hong Kong il 7,0 6,4 25 -4.5
Corée 4,0 5,2 5% 27 4.0
Singapour 73 8,4 78 1,1 -10,0
Taiwan 4.2 48 57 0,1 -7,5

Source : FMI, Perspectives de I'économie mondiale, base de données, avril 2009.

récession survenue dans le monde depuis la Grande consommation personnelles, le repli de I'investisse-
Crise’. Qui plus est, toutes les régions du monde ment fixe non résidentiel, notamment en matériel et
sont touchées : selon les projections, les pays ot il y logiciels, et le ralentissement des exportations et des
aura déclin de la production par habitant représen- dépenses des gouvernements des Etats et des admi-
tent les trois quarts de 'économie mondiale, tandis nistrations locales. Ces tendances ont été en partie
que la croissance est en baisse marquée dans presque contre-balancées par une forte baisse des importa-
tous les pays par rapport aux taux observés de 2003 tions, une accélération des dépenses fédérales et une
4 2007. On prévoit que la croissance reprendra en diminution plus modeste de l'investissement privé
2010, mais a un taux de 1,9 p. 100, ce qui serait dans les stocks.

nettement inférieur au potentiel de croissance. a S ;
P Pour 'ensemble de I'année, les dépenses de consom-

Les Etats-Unis mation ont sensiblement ralenti, n'augmentant que
Le PIB réel a crti de 1,1 p. 100 en 2008 aux FEtats- dgl.2p. 100 aprés g ,IOQ en_2OQ7.
Unis, aprés un gain de 2,0 p. 100 en 2007. Le Les dépenses en biens durables ont fléchi, principale-
ralentissement de la croissance du PIB réel traduit ment sous leffet d'une baisse des dépenses pour les

s &l S rats : Shi ieces d’ ile. dépenses
avant tout la forte décélération des dépenses de vehu;ules € leg pitoeng automqbllle Les b
en biens non durables ont aussi fléchi de facon

3 Perspectives de I'économie mondiale, chapitre 1
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généralisée. Méme constat du coté des services, ot
les dépenses ont ralenti partout, sauf pour les soins
médicaux. Linvestissement fixe non résidentiel a aussi
décéléré, progressant de seulement 1,6 p. 100 apres
une expansion de 4,9 p. 100 'année précédente.
Cette décélération traduit une contraction des
dépenses en matériel et logiciels. Linvestissement
résidentiel a diminué tout au long de 2008 — la
troisieme année d’affilée ot ce secteur enregistre un
déclin — retranchant 0,93 point de pourcentage de la
croissance du PIB réel. Le solde exportateur net a fait
un apport de 1,4 point de pourcentage a la croissance
du PIB réel en 2008, apres une contribution de 0,58
point de pourcentage en 2007. Tant les exportations
de biens que les exportations de services ont ralenti
en 2008. Les importations de biens étaient en repli,
mais ont néanmoins fourni 0,65 point de pourcen-
tage 2 la croissance du PIB réel en 2008, renversant
une contribution négative de 0,25 point de pourcen-
tage en 2007. Les importations de services ont aussi
fléchi. Par contre, les dépenses gouvernementales
étaient en hausse, sous l'effet d'une accélération des
dépenses consacrées 2 la défense nationale et d'un
retournement de la tendance des autres postes de
dépenses, mais en dépit du ralentissement des
dépenses des Etats et des administrations locales.

La performance a été généralement faible durant la
premiere moitié de 2008, mais est devenue carrément
négative dans la seconde moitié de 'année. Le PIB
réel a chuté de 0,5 p. 100 au troisieme trimestre puis
a dégringolé de 6,3 p. 100 au quatrieéme trimestre
alors que la récession faisait sentir pleinement ses
effets — le plus important repli depuis le premier
trimestre de 1982.

Au dernier trimestre de 2008, les dépenses de
consommation ont enregistré leur plus forte baisse
depuis le second trimestre de 1980, enlevant 3,0
points de pourcentage a la croissance du PIB réel. Les
ménages américains ont été durement éprouvés par la
perte de richesse financiere et immobiliere, la détério-
ration des perspectives de gains et I'incertitude crois-
sante entourant la sécurité d’emploi; ces facteurs ont
poussé la confiance des consommateurs vers de nou-
veaux creux et freiné la consommation. Linvestisse-
ment fixe non résidentiel a enregistré le recul le plus
important depuis le premier trimestre de 1975, tom-
bant de 21,7 p. 100, tandis que l'investissement rési-
dentiel régressait de 22,8 p. 100 sur le trimestre,
apres une baisse de 16,0 p. 100 le trimestre précé-
dent. Il s'agit du douziéme trimestre consécutif de
repli de I'investissement fixe résidentiel.

Les exportations étaient aussi nettement en recul, la
premiere baisse enregistrée depuis le second trimestre
de 2003 et la plus importante depuis le quatrieme tri-
mestre de 1971. Celle-ci est le reflet du fléchissement
généralisé des exportations de biens. Les exportations
de services ont aussi diminué au cours du trimestre.
La baisse des exportations de biens est notamment
imputable aux biens d’équipement, aux fournitures
et matériaux industriels, aux véhicules et pieces d’au-
tomobile et aux biens de consommation non liés a
Pautomobile. Les importations ont fortement diminué
au quatrieme trimestre, soit de 17,5 p. 100, apres un
repli de 3,5 p. 100 au troisieme trimestre. Il s'agit du
cinquiéme trimestre consécutif de recul des importa-
tions et la plus importante baisse depuis le troisieme
trimestre de 1980. Les dépenses du gouvernement
fédéral ont ralenti au cours du trimestre, traduisant
une décélération des dépenses consacrées a la défense
nationale, compensée en partie par une accélération
des dépenses fédérales non liées a la défense.

Les données récentes laissent entrevoir une autre
diminution marquée de l'activité économique au
premier trimestre de 2009. Bien que 'on observe
quelques indices d’'une amélioration du climat des
affaires et d’'un raffermissement de la demande des
consommateurs, 'emploi a continué de chuter rapi-
dement — 5,1 millions d’emplois ont disparu depuis
décembre 2007 — portant le taux de chomage a

8,5 p. 100 en mars 2009. La politique monétaire
s'est assouplie rapidement devant la détérioration
des conditions économiques et les taux directeurs
se situent maintenant pres de zéro.

Selon les projections, 'économie devrait se contracter
de 2,8 p. 100 en 2009. Le rythme de décroissance
devrait ralentir au second trimestre et par la suite,
alors que les mesures d’allégement fiscal soutiendront
la demande des consommateurs. [économie améri-
caine devrait commencer a se redresser au milieu de
2010, sous réserve de mesures de stimulation budgé-
taires (équivalant a environ 5 p. 100 du PIB) sur la
période 2009-2011, le maintien d’une politique
monétaire souple, des mesures visant a stabiliser les
prix des maisons et a contenir la vague de reprises,
ainsi que de nouvelles politiques destinées a faciliter
le rétablissement du secteur financier. On prévoit
que la croissance moyenne du PIB sera nulle en
2010, mais qu’elle atteindra 1,5 p. 100 au quatrieme
trimestre par rapport au méme trimestre de I'année
précédente.
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Le Japon

Le Japon est 'une des quelques économies avancées

qui ont enregistré une contraction en 2008, avec un

taux de décroissance réelle de 0,6 p. 100, apres une

croissance positive de 2,4 p. 100 'année précédente.
Sous l'effet de la crise financiere mondiale, les expor-
tations et I'investissement des entreprises ont dégrin-
golé, tandis que le yen s’est apprécié sensiblement et
que les prix des actions sont tombés de moitié.

Sur I'ensemble de I'année, les dépenses de consom-
mation ont décéléré, n'avancant que de 0,5 p. 100,
contre un gain de 0,7 p. 100 en 2007. Linvestisse-
ment fixe non résidentiel a reculé de 3,7 p. 100,
apres avoir augmenté de 5,8 p. 100 I'année précé-
dente, ce qui a retranché 0,6 point de pourcentage
de la croissance du PIB réel en 2008, apres une
contribution positive de 0,9 point de pourcentage
en 2007. Linvestissement résidentiel a de nouveau
reculé en 2008, cédant 6,9 p. 100 apres une baisse
de 9,3 p. 100 en 2007, ce qui a enlevé 0,2 point de
pourcentage a la croissance du PIB réel pour 'année.
Les exportations nettes n'ont contribué que 0,1 point
de pourcentage 2 la croissance du PIB réel en 2008,
apreés un apport de 1,1 point de pourcentage en
2007. Les exportations de biens et services ont décé-
léré en 2008, ajoutant seulement 0,3 point de pour-
centage 2 la croissance du PIB réel. Les importations
de biens sont demeurées relativement stables, pro-
gressant de 1,1 p. 100 sur I'année. Les dépenses gou-
vernementales ont enregistré une modeste hausse

de 0,9 p. 100, alors qu'elles avaient progressé de

2,0 p. 100 en 2007.

[économie japonaise a été en déclin durant les trois
derniers trimestres de 2008 et a terminé I'année en
enregistrant, au dernier trimestre, le taux de contrac-
tion le plus élevé en 35 ans. Le PIB a diminué a un
taux réel annualisé de 12,1 p. 100 au cours du tri-
mestre, soit le recul le plus marqué depuis 1974,
année ot le Japon subissait de plein fouet les effets
de la crise pétroliere. La contraction au quatrieme tri-
mestre a ét€ dominée par le recul de 44,9 p. 100 (en
termes annualisés) des exportations de biens et ser-
vices. Linvestissement fixe non résidentiel était aussi
en forte baisse, cédant 19,8 p. 100 (en termes annua-
lisés) pour inscrire le quatrieme trimestriel consécutif
de perte. Les revenus des ménages ont fléchi alors
que l'emploi marquait le pas et que les salaires dimi-
nuaient, causant une contraction de la consommation

4 Perspectives économiques de 'OCDE, mars 2009.

des ménages. La croissance des dépenses de con-
sommation personnelles est devenue négative au
quatrieme trimestre. !

Les trois séries de mesures budgétaires successive- |
ment adoptées depuis aott 2008 — qui, ensemble, !
représentent quelque 2 p. 100 du PIB —, s'ajoutant Il
aux effets des mesures de stabilisation automatique, I
contribueront a atténuer la sévérité et la durée de la
récession®. Cependant on prévoit que le repli actuel )
sera le plus grave enregistré par le Japon au cours de -
la période d’apres-guerre. La vigueur du yen et, de .
facon plus générale, le resserrement des conditions
du crédit ont aggravé les problemes du secteur d’ex-
portation du pays. Selon les prévisions, la production
diminuera de 6,2 p. 100 en 2009, ce qui accentuera
le chomage et ramenera le Japon en territoire défla-
tionniste. La reprise de la demande intérieure prévue
a partir du milieu de 2010 devrait permettre 2 la pro-
duction de renouer avec la croissance, méme si celle- i
ci demeurera nettement en-deca de son potentiel.

La zone euro

Lactivité économique dans plusieurs économies euro-
péennes avancées avait commenceé a se contracter
bien avant la débacle financiere de septembre 2008,
en raison principalement de 'augmentation des prix
du pétrole. La croissance dans la zone euro a ralenti
aun rythme de 0,9 p. 100 en 2008, une baisse des
deux tiers par rapport au taux de 2,7 p. 100 enregis-
tré en 2007.

La perception initiale était que les économies euro-
péennes avancées échapperaient a une véritable
récession. On jugeait que la meilleure situation finan-
ciere des ménages dans la plupart des grandes écono-
mies et que la structure différente du marché de
I'habitation et du marché financier par rapport aux
Etats-Unis leur assureraient une certaine protection.
Cependant, les systemes financiers ont subi un choc
beaucoup plus fort et soutenu que prévu. En raison
des liens étroits existant entre les grandes institutions
financieres européennes et de leurs ratios d’endette-
ment élevés, la crise financiere s'est rapidement pro-
pagée a I'économie réelle.

En conséquence, la plupart des économies euro-
péennes avancées sont clairement en contraction
depuis le milieu de 2008. Au quatrieme trimestre,
le PIB réel a diminué a un taux annuel d’environ
6,0 p. 100 dans la zone euro. Selon les prévisions,



il devrait reculer de 4,2 p. 100 en 2009, et la contrac-
tion devrait se poursuivre encore pendant quelques
trimestres pour en faire la plus grave récession depuis
la Deuxieme guerre mondiale. Pour 2010, on s'attend
a une décroissance moyenne d’environ 0,4 p. 100.
Selon les prévisions, la récession devrait étre parti-
culierement grave en Irlande, ott le boum de la
construction a connu un revirement spectaculaire.

En raison de la baisse généralisée de la production,
les taux de chomage dépasseront probablement

10,0 p. 100 2 la fin de 2009 dans les économies
avancées et continueront d’augmenter tout au long
de 2011.

Il y a un risque élevé que ces prévisions ne se réali-
sent pas dans les économies européennes, tant avan-
cées qu'émergentes, notamment dans ces dernieres
ot les contraintes financiéres externes pourraient
s'aggraver. La principale menace serait une réduction
inconsidérée de I'exposition aux risques liés aux préts
bancaires transfrontieres intra-européens. Un tel
mouvement pourrait vouloir dire que plusieurs éco-
nomies émergentes ne seraient pas en mesure de
reconduire d'importants volumes de crédit a court
terme; il pourrait y avoir un effet similaire sur cer-
taines économies avancées qui ont vu grimper leurs
primes de risque souverain. Cela pourrait entrainer
un effondrement du secteur financier et du secteur
réel de la plupart des économies émergentes et de
quelques économies avancées, avec de graves réper-
cussions sur les autres économies. Cependant, les
choses pourraient aussi évoluer en sens opposé : si
les pays de I'UE parviennent & mettre en ceuvre une
réponse énergique, globale et coordonnée face aux
difficultés que traverse le secteur financier, la
confiance et la prise de risque pourraient se rétablir
plus rapidement que prévu.

Le Royaume-Uni

La croissance réelle au Royaume-Uni a reculé de

3,0 p. 100 en 2007 2 0,7 p. 100 en 2008, tandis que
les dépenses des consommateurs britanniques ont
décéléré de 1,4 p. 100 en 2008 apres avoir cri de
3,0 p. 100 en 2007. Les dépenses ont fléchi tant
pour les biens et que pour les services. Il y a eu ralen-
tissement des dépenses en biens non durables, alors
que les dépenses en biens durables et semi-durables
ont fléchi. Linvestissement intérieur a reculé de

3,1 p. 100 apres avoir augmenté 6,8 p. 100 en
2007, reflet du revirement de situation observé sur
le marché de I'habitation. Les exportations de biens
et services ont augmenté légerement en 2008, soit de
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0,1 p. 100. Les importations de biens ont baissé de
2,0 p. 100, tandis que les importations de services
progressaient de 3,6 p. 100. Les dépenses gouverne-
mentales se sont accélérées en 2008, avancant de
3,4 p. 100, comparativement a une progression de
1,5 p. 100 un an plus tot.

La production réelle a enregistré un déclin au
Royaume-Uni au cours des trois derniers trimestres
de 2008 et le taux de décélération est allé en
augmentant. Le PIB réel a chuté a un taux annuel de
6,1 p. 100 au quatrieme trimestre. Pour I'avenir, on
s'attend a une récession assez sérieuse au Royaume-
Uni, durement frappé par la fin du boom du secteur
immobilier et la contraction de l'activité financiere.
En conséquence, le PIB réel du Royaume-Uni devrait
diminuer de 4,1 p. 100 en 2009 et de 0,4 p. 100

en 2010.

Les économies émergentes

Les économies émergentes d’Asie

La crise mondiale a percuté les économies asiatiques
avec une sévérité étonnante. Plusieurs facteurs lais-
saient penser que I'Asie serait relativement a I'abri
de la crise : 1a région n’était pas fortement exposée
aux avoirs titrisés américains, tandis qu'un meilleur
contexte macroéconomique fondamental et (sauf
quelques exceptions) un bilan relativement sain dans
les secteurs des banques et des entreprises devaient
amortir I'impact de la crise. Néanmoins, depuis sep-
tembre 2008, la crise s'est répandue rapidement aux
économies asiatiques et a eu des effets dramatiques.

Les effets marqués qui se sont transmis a I'économie
réelle par l'intermédiaire des échanges extérieurs ont
frappé sans distinction I'ensemble des pays de la
région. La chute de la demande mondiale a touché
plus particulierement les secteurs de I'automobile,
des produits électroniques et des autres biens de
consommation durables, qui occupent une place
stratégique dans la structure de production de I'Asie
de I'Est, entrainant une baisse précipitée des exporta-
tions et de la production industrielle.

La crise financiere mondiale a aussi eu de sérieuses
répercussions sur les marchés financiers de I'Asie. Les
prix des actions et des obligations ont dégringolé. Le
marché immobilier continue de montrer des signes
de tension dans certaines économies (a Singapour et
en Chine, par exemple). Les monnaies de la plupart
des économies émergentes de la région se sont dépré-
ciées, bien que le renminbi chinois soit demeuré a
peu pres inchangé par rapport au dollar E.-U. Les
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mouvements de portefeuille et autres sont en forte
baisse, un signe du resserrement des conditions de
crédit sur les marchés intérieurs. En conséquence,
plusieurs banques et entreprises ont commencé a
éprouver de graves difficultés.

Les prévisions de croissance en Asie ont été abaissées
a divers degrés afin de tenir compte d’'une demande
mondiale anémique et du resserrement des condi-
tions du financement extérieur. Le mode de transmis-
sion des chocs externes et la sévérité de leur impact
varient considérablement d'une économie a l'autre.
Malgré ces effets, les économies émergentes d’Asie,
menées par la Chine et 'Inde, devraient poursuivre
leur expansion. Une reprise modeste est prévue en
2010, dans le contexte d'une reprise de la croissance
mondiale et de leffet stimulateur de politiques bud-
gétaires et monétaires expansionnistes.

En raison de leur trés grande ouverture et de leur
forte dépendance a 'égard de la demande extérieure,
la croissance des nouvelles économies industriali-
sées (NEI, soit Hong Kong, Corée, Singapour et
Taiwan) devrait reculer a des taux variant entre

4,0 p. 100 et 10,0 p. 100 en 2009, en raison de
I'effondrement de la demande de biens de consom-
mation durables et de biens d’équipement dans les
économies développées (hors d’Asie) et, dans une
moindre mesure, de la détérioration de la situation
financiere dans le monde. Parmi ces économies,
Singapour et Hong Kong sont particulierement expo-
sées vu l'importance de leurs centres financiers inter-
nationaux. La vulnérabilité des bilans des entreprises
et des ménages viendra accentuer I'impact des chocs
externes en Corée. Néanmoins, ce pays devrait mener
la reprise des NEI en 2010, avec un taux de crois-
sance de 1,5 p. 100. La reprise sera plus modérée

a Hong Kong, ot1 la croissance devrait atteindre

0,5 p. 100 en 2010. Elle devrait prendre plus de
temps a Taiwan et Singapour ot 'on prévoit des taux
de croissance de zéro et de -0,1 p. 100, respective-
ment, en 2010.

En Chine et en Inde, le secteur d’exportation a aussi
régressé, mais ces deux économies ont continué de
croitre parce que le commerce occupe une place plus
modeste dans l'activité économique et que les poli-
tiques adoptées ont soutenu l'activité intérieure. En
outre, on a observé certains signes d’une reprise en
Chine au premier trimestre de 2009. Parallelement,
les pressions inflationnistes se sont dissipées rapide-
ment dans la plupart des économies a cause de la

croissance plus chancelante et du recul des prix des
produits de base.

La croissance en Chine devrait ralentir aux environs
de 6,5 p. 100 en 2009, soit la moitié du taux de

13,0 p. 100 enregistré en 2007 avant la crise, ce qui
demeure une solide performance dans la conjoncture
mondiale actuelle. Deux facteurs contribuent a soute-
nir ce rythme d’activité en dépit de la chute des
exportations. Premierement, le secteur des exporta-
tions représente une part plus restreinte de I'écono-
mie, notamment si I'on tient compte de leur contenu
élevé en importations. Deuxiemement, le gouverne-
ment est intervenu de maniere énergique pour offrir
des stimulants budgétaires et assouplir les conditions
du marché monétaire, ce qui a contribué a stimuler la
consommation et l'investissement en infrastructures.

A Tlinstar de la Chine, I'Inde est moins exposée au
déclin de la demande mondiale que les NEI du fait
que le commerce détient une plus petite part de I'acti-
vité économique. Néanmoins, 'économie indienne
ressent encore les effets des conditions de finance-
ment externe plus rigoureuses quaffrontent les entre-
prises et les banques, et comme le pays a une marge
de manceuvre plus étroite pour assouplir ses poli-
tiques macroéconomiques, on prévoit une forte
baisse de la croissance, qui passera de plus de

7,3 p. 100 en 2008 2 4,5 p. 100 en 2009. Le ralentis-
sement est principalement imputable a la faiblesse de
l'investissement, un reflet des conditions de finance-
ment plus difficiles, et au renversement du cycle du
crédit sur le marché intérieur.

Les économies de I'Association des nations de
I’Asie du Sud-Est (ANASE-5) ont ressenti fortement
les effets conjugués de l'affaiblissement de la
demande mondiale et du resserrement des conditions
de crédit, quoi que moins brutalement que les écono-
mies avancées. Pour I'ensemble du groupe — Indoné-
sie, Malaisie, Philippines, Thailande et Vietnam —

on prévoit que la croissance tombera de pres de

5 p. 100 en 2008 a zéro en 2009. Méme si ces éco-
nomies ont été touchées par le recul des échanges
commerciaux dans le monde, leurs exportations

sont moins concentrées dans les biens durables,

qui ont été les plus malmenés par la contraction

de I'économie mondiale.

Les pays émergents d’Europe

Dans les pays émergents d’Europe, l'activité écono-
mique s'est détériorée sérieusement. En raison de la
forte dépendance de ces pays a I'égard de toutes les
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formes d’entrées de capitaux — notamment le finance-
ment provenant des banques occidentales, qui a sou-
tenu l'expansion du crédit sur les marchés locaux —
leurs économies ont été beaucoup plus durement
touchées par la crise financiere que les économies
émergentes d’Asie.

Ainsi, le PIB réel dans les économies émergentes
d’Europe devrait se contracter de 3,7 p. 100 en 2009
pour ensuite se rétablir et connaitre une croissance
d’environ 1,0 p. 100 en 2010, ce qui est peu en com-
paraison des taux de croissance de 4,0 2 7,0 p. 100
observés entre 2002 et 2007. Les causes de ce
brusque revirement de la performance englobent,

a des degreés divers, la surchauffe de 'économie
durant la période d’expansion qui a précédé la réces-
sion actuelle, une dépendance excessive a I'égard

des capitaux a court terme extérieurs qui ont financé
cette expansion, la propriété des banques, aux mains
d’institutions financieres étrangeres elles-mémes en
difficulté, et la part élevée de 'activité manufacturiere
dans I'économie. On s’attend a ce que les baisses de
production seront plus prononcées dans les écono-
mies baltes (recul de 10,6 p. 100), ou les régimes de
taux de change fixes ne laissent aux autorités qu'une
mince marge de manceuvre. Selon les prévisions, le
repli devrait se poursuivre en 2010 avec une autre
baisse d’environ 2,3 p. 100. En Europe centrale, la
Hongrie connaitra vraisemblablement une contrac-
tion prolongée et 'on estime que la production dimi-
nuera de 3,3 p. 100 en 2009 et de 0,4 p. 100 en
2010. Les prévisions pour la Pologne laissent entre-
voir une légere contraction en 2009, marquée par

un recul de 0,7 p. 100 de la production, suivie

d’'une reprise I'année suivante alors que la production
devrait augmenter a nouveau de 1,3 p. 100. Dans les
pays d’Europe du Sud et du Sud-Est, le ralentisse-
ment devrait étre plus profond et durable, les prévi-
sions quant a l'activité économique montrant un repli
de 3,6 p. 100 en 2009 et de 0,2 p. 100 en 2010.

L’Amérique latine et les Caraibes

La crise financiere mondiale s’est rapidement propa-
gée aux marchés d’Amérique latine et des Caraibes
apres la mi-septembre 2008. Les monnaies de ces
pays se sont fortement dépréciées, notamment celles
du Brésil et du Mexique, deux importants pays
exportateurs de produits de base dotés de régimes de
taux de change flexibles. En outre, le ralentissement
économique dans les économies avancées — en parti-
culier aux Etats-Unis, le principal partenaire commer-
cial de la région — contribue a déprimer la demande

extérieure et a faire fondre les rentrées provenant de
I'exportation, du tourisme et des transferts de fonds
de l'étranger.

La faiblesse des prix des matieres premieres a assom-
bri les perspectives de croissance des producteurs

de produits de base de la région (notamment
I'Argentine, la Bolivie, le Brésil, le Chili, la Colombie,
I'Equateur, le Mexique, le Pérou, Trinidad et Tobago,
'Uruguay et le Venezuela), tandis qu'elle a eu un effet
positif pour les pays importateurs de produits de base
des Caraibes et ¢ Amérique centrale. En outre, l'arrét
de la croissance dans les économies avancées, et sur-
tout aux Etats-Unis, a réduit la demande pour les
exportations, ralenti le tourisme et diminué les trans-
ferts provenant des travailleurs expatriés — trois piliers
des économies des Caraibes et d’Amérique centrale.
Avec tous ces facteurs a I'ceuvre, l'expansion du

crédit a fortement ralenti, la production industrielle
et les exportations ont dégringolé et la confiance des
consommateurs sest effondrée rapidement dans
'ensemble de la région.

Dans ce contexte externe particulierement difficile,
on peut dire que la plupart de ces pays s’en tirent
assez bien. Néanmoins, les estimations du PIB réel
indiquent une contraction de 1,5 p. 100 en 2009,
suivie d’'une faible reprise en 2010. La demande inté-
rieure baissera d’environ 2,25 p. 100 en 2009 a cause
du cott plus élevé et de la rareté relative du finance-
ment étranger et de la faiblesse de la demande pour
la production intérieure. Grace a l'effet amortisseur
du taux de change, l'activité diminuera légerement
ou connaitra une modeste expansion dans certaines
économies out I'on applique une politique anti-
inflationniste (entre autres le Chili, le Pérou et
I'Uruguay). Etant donné ses liens étroits avec 'écono-
mie américaine, la contraction devrait étre plus sévere
au Mexique, nonobstant l'effet compensatoire d'un
taux de change flexible. Ainsi, I'économie mexicaine
devrait se replier de 3,7 p. 100 en 2009 avant de
connaitre une légere reprise de 1,0 p. 100 en 2010.
En revanche, le Brésil devrait subir un ralentissement
plus limité (1,3 p. 100) en 2009, suivi d’'une reprise
plus décisive (de 2,2 p. 100) en 2010.

Les économies de la Communauté des Etats
indépendants (CEl)

Parmi les diverses régions du monde, on s'attend a ce
que ce soit le groupe des pays de la CEI qui connaisse
le revirement économique le plus grave a court
terme. Cette situation s'explique par le fait que ces
économies sont secouées par trois chocs majeurs : la
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turbulence financiere, qui a sérieusement réduit I'ac-
ces au financement extérieur, la demande léthargique
des économies avancées et la chute concomitante des
prix des produits de base, en particulier I'énergie.

Le début de la crise financiere a coincidé avec la dété-
rioration des débouchés a I'exportation et des prix
des produits de base en réponse a la baisse rapide
d’activité dans les économies avancées. Ces éléments
ont ajouté aux pressions qui s'exercaient sur les éco-
nomies de la CEI ayant un systeme bancaire ouvert et
ont sérieusement miné le potentiel de croissance des
pays exportateurs de produits de base, notamment la
Russie. Les perspectives different sensiblement entre
les exportateurs et les importateurs d’énergie : chez
les premiers, on peut s'attendre a voir se tarir les
importants excédents du compte courant avec la
chute des prix des produits de base; chez les seconds,
on devrait observer une réduction marquée du déficit
extérieur en raison du resserrement des conditions
de crédit. Le PIB réel de la région, qui a augmenté de
5,5 p. 100 en 2008, devrait se contracter d’'un peu
plus de 5,0 p. 100 en 2009, le niveau le plus bas
parmi 'ensemble des régions émergentes. En 2010,
la croissance devrait rebondir a plus de 1,0 p. 100.
Compte tenu des pressions qui s'exercent sur les
monnaies, le taux d'inflation devrait demeurer dans
les deux chiffres chez les exportateurs nets d’énergie,
malgré le ralentissement de l'activité. Les pressions
inflationnistes devraient se résorber plus rapidement
dans les pays importateurs nets d’énergie. On prévoit
notamment qu’en 2009, la Russie subira une
contraction plus prononcée (6,0 p. 100) que toute
autre économie de la CEI, a l'exception de I'Ukraine,
et qu'elle connaitra I'une des reprises les plus maigres
de la région en 2010.

Le Moyen-Orient

La crise mondiale n'a pas épargné le Moyen-Orient.
La dégringolade des prix du pétrole frappe de plein
fouet cette région. La détérioration des conditions du
financement extérieur et l'inversion des flux de capi-
taux font sentir leurs effets : les marchés immobiliers
et boursiers de la région sont fortement éprouvés, la
liquidité intérieure sest détériorée, les écarts de taux
de crédit ont grimpé pour certaines entreprises, des
tensions sont apparues dans le systeme financier de
certains pays et les fonds souverains ont subi des
pertes sur leurs placements un peu partout dans le
monde. De plus, la forte baisse de la demande exté-
rieure (y compris des pays de la région du Golfe)
freine I'expansion des exportations, les transferts

de fonds des travailleurs expatriés et les recettes
du tourisme (notamment en Egypte, en Jordanie
et au Liban).

En dépit des politiques résolument expansionnistes
adoptées pour atténuer ces effets, les chocs défavora-
bles devraient avoir de profondes répercussions sur
l'activité économique. Pour 'ensemble de la région,
on sattend a ce que la croissance fléchisse de

5,9 p. 100 en 2008 2 2,5 p. 100 en 2009. Le ralen-
tissement de la croissance devrait étre a peu pres le
méme dans les pays producteurs de pétrole et les
autres pays, méme si les forces a I'ceuvre different
sensiblement.

Parmi les pays producteurs de pétrole, le repli le plus
marqué devrait survenir dans les Emirats arabes unis
(E.A.U.), ou les sorties de capitaux (entrés initiale-
ment pour spéculer sur une éventuelle réévaluation
de la devise) ont provoqué une forte baisse de liqui-
dité, une chute notable des prix sur les marchés
immobiliers et boursiers, ainsi que de sérieuses
tensions dans le systeme bancaire. Centre financier
important, les E.A.U. subiront aussi les effets de

la contraction de 'activité sur le marché financier
mondial et celui des fusions et acquisitions. A
'opposé, on retrouve le Qatar, ot la croissance
devrait atteindre 18,0 p. 100 en 2009 (un gain par
rapport au taux de 16,5 p. 100 enregistré en 2008),
en raison du doublement prévu de la production de
gaz naturel dans ce pays cette année. Parmi les pays
non producteurs de pétrole, c’est le Liban qui devrait
connaitre le plus fort ralentissement, alors que les
conditions difficiles du marché du crédit extérieur
haussent le coait du service de la dette et que le ralen-
tissement des économies du Golfe réduit les transferts
de fonds en provenance de cette région.

L’Afrique

Les liens financiers relativement ténus de cette région
avec les économies avancées n'ont pas réussi a proté-
ger les pays africains de la tempéte économique mon-
diale. Le choc qui s'est répercuté le plus durement sur
le continent est la grave détérioration de la croissance
a l'étranger, qui a réduit la demande pour les exporta-
tions africaines et les transferts de fonds des travail-
leurs expatriés. La chute des prix des produits de
base frappe aussi les pays de la région qui possedent
d’abondantes ressources. Le resserrement des condi-
tions de crédit sur le marché mondial a aussi fait tom-
ber I'IED et renversé les mouvements de portefeuille,
notamment vers les marchés émergents et naissants
(par exemple le Ghana, le Kenya, le Nigeria, 'Afrique



du Sud et la Tunisie). Ces chocs externes freinent
lourdement l'activité économique. Pour 'ensemble
de la région, on prévoit que la croissance fléchira de
5,2 p. 100 en 2008 2 2,0 p. 100 en 2009. De facon
générale, le ralentissement sera plus profond dans les
pays exportateurs de pétrole (comme I'’Angola et la
Guinée équatoriale) et certains marchés émergents et
naissants clés (notamment le Botswana, Maurice et
I'Afrique du Sud), qui ont ressenti les trois chocs qui
frappent le continent. Ainsi, I'économie de I'Afrique
du Sud devrait se contracter de 0,3 p. 100 en 2009,
son plus faible taux de croissance en une décennie,
alors que les sorties de capitaux entraineront un
rajustement important des prix des avoirs, notam-
ment sur les marchés boursier, obligataire et moné-
taire, mais aussi dans I'économie réelle.

Hypothéses et risques

Tel quindiqué précédemment, toutes les projections
présentées dans ce chapitre proviennent de I'édition
d’avril 2009 de Perspectives de I'économie mondiale du
FML. Les projections du FMI reposent sur un certain
nombre d’hypotheses techniques. Parmi les plus
importantes, il y a celles-ci : 1) pour la plupart des
pays, les taux de change effectifs réels demeurent
constants a leur niveau moyen enregistré entre le

25 février et le 25 mars 2009; 2) les politiques en
vigueur (budgétaires et monétaires) sont maintenues;
3) le prix moyen du pétrole, mesuré par la moyenne
simple des prix du pétrole brut des catégories Brent
(R.-U.), Dubai et West Texas Intermediate, est de
52,00 dollars E.-U. pour 2009 et de 62,50 dollars
E.-U pour 2010 et demeurera inchangé en termes
réels 2 moyen terme. Un certain nombre d’autres
hypotheses ont été faites quant aux taux d'intérét
sur les dépots sur les divers marchés financiers dans
le monde. Le lecteur intéressé est invité a consulter
Perspectives de I'économie mondiale pour obtenir plus
de détails sur ces hypotheses techniques.

Les modéliseurs ont aussi fait diverses hypotheses
sur le cadre de politiques et le contexte macroécono-
mique dans lesquels la crise financiere et la récession
économique actuelles s'inscrivent. Un facteur déter-
minant de I'évolution du ralentissement économique
et de la reprise subséquente est la vitesse a laquelle le
secteur financier se rétablira. La prévision actuelle
reconnait que la stabilisation financiere prendra plus
de temps que prévu en raison de la complexité des
facteurs en jeu. Elle reconnait aussi les défis redouta-
bles que présente, sur le plan de I'économie politique,
le « sauvetage » des établissements qui ont commis
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des erreurs dans le passé. La prévision de référence
envisage donc que les tensions financieres sur les
marchés établis demeureront importantes pendant
une bonne partie de 2010 et qu'elles ne se résorbe-
ront que lentement, a2 mesure que I'on évaluera
mieux les pertes subies sur les avoirs contaminés et
que les injections de capitaux publics atténueront les
préoccupations en matiere d’insolvabilité et abaisse-
ront les risques et l'instabilité sur le marché.

Le sentier prévu vers la reprise suppose aussi le main-
tien de mesures énergiques de soutien macroécono-
mique axées sur la demande globale. La politique
monétaire visera a abaisser ou a maintenir pres de
zéro les taux d'intérét dans les grandes économies
avancées, tandis que les banques centrales continue-
ront de rechercher des moyens d’intervenir par des
opérations sur les marchés en vue d’assouplir les
conditions du crédit. Les projections supposent des
plans de stimulation budgétaire dans les pays du G20
correspondant a 2,0 p. 100 du PIBen 2009 et a 1,5
p. 100 du PIB en 2010, de méme que le bon fonc-
tionnement des mesures de stabilisation automatique
dans la plupart de ces pays.

Une autre hypothese retenue est que les prix des pro-
duits de base demeureront a peu pres a leurs niveaux
actuels en 2009 et quils augmenteront modestement
en 2010, lorsque la reprise sengagera de maniere
définitive, conformément aux prix anticipés par les
marchés a termes.

Bien entendu, tout écart réel par rapport aux hypo-
theses énoncées ci-dessus risque d’influer sur la fiabi-
lité des projections. D’autres facteurs de risque et
d’incertitude pourraient aussi entraver la performance
de I'économie.

Le FMI insiste sur le fait que la conjoncture actuelle
est exceptionnellement incertaine et que les risques
en présence pourraient produire des résultats infé-
rieurs aux projections. La principale crainte est que
les politiques demeurent insuffisantes pour freiner
I'effet de réverbération négatif entre la dégradation de
la situation financiere et I'affaiblissement des écono-
mies. Du c6té positif, une intervention énergique au
moyen de politiques susceptibles de convaincre les
marchés que I'on s'attaque résolument aux problemes
financiers actuels pourrait susciter un effet de « rallie-
ment » mutuellement bénéfique sur les marchés, le
retour de la confiance parmi les entreprises et les
consommateurs et une meilleure disposition a faire
des dépenses a plus long terme.
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Apercu de I’évolution du commerce m

vec, en toile de fond, le ralentissement de

la croissance dans I'économie mondiale et

la grande volatilité des prix des produits de
base, les exportations mondiales de marchandises
ont cri de 15 p. 100 au cours de 2008 en termes
nominaux, pour atteindre 15,8 billions de dollars
E.U. Les exportations de services commerciaux
étaient en hausse de 11 p. 100, a 3,7 billions de dol-
lars E. U.! La progression plus rapide du commerce
des marchandises peut s'expliquer par la montée des
prix des produits de base durant I'année, notamment
un bond de 40 p. 100 des prix de I'énergie.

Apres septembre, on a assisté a une baisse soudaine
des échanges commerciaux. Un aspect notable du
ralentissement du commerce et de la production dans
le monde est son synchronisme. Les exportations et
les importations mensuelles des principales écono-
mies développées et en développement ont chuté

a l'unisson dans la derniere partie de 'année.

En termes réels, la croissance du commerce mondial
des marchandises est tombée a2 2,0 p. 100 en 2008,
alors quelle avait atteint 6,0 p. 100 en 2007. Le
déclin de 4 points de pourcentage a contribué a
ramener la croissance réelle des exportations de
marchandises au niveau de la croissance réelle de

la production mondiale, qui a avancé de 1,7 p. 100.

Les écarts observés dans la croissance réelle des
échanges commerciaux entre les régions demeurent
importants et traduisent des variations marquées
dans l'activité économique et des mouvements de
prix relatifs. Le tableau général fait ressortir une crois-
sance continue durant la premiere moitié de 'année,
les pays exportateurs de pétrole profitant notamment
des niveaux record des prix des produits de base. Par
la suite, la croissance a fléchi et les premiers signes
d’un sérieux ralentissement sont apparus dans la

seconde moitié de I'année, d’abord aux Etats-Unis,
puis dans d’autres pays développés et, enfin, dans les
pays en développement.

Le commerce des marchandises

Le commerce en valeur (nominal)

La valeur des exportations mondiales de marchan-
dises a augmenté de 15 p. 100 en 2008, pour
atteindre 15,8 billions de dollars E.-U. — un taux
légerement inférieur a celui de 16 p. 100 enregistré
en 2007. Les chiffres annuels du commerce, exprimés
en dollars, ont été largement influencés par les varia-
tions des prix des produits de base et des taux de
change en 2008. Méme si les prix des carburants ont
terminé I'année 2008 sous leur niveau le plus bas de
2007, les prix moyens ont été d’environ 40 p. 100
plus élevés en 2008 qu'en 2007, ce qui a eu tendance
a gonfler la valeur des importations totales de mar-
chandises dans la plupart des pays.

Une dichotomie évidente est apparue entre les écono-
mies développées et les économies en développement
au chapitre de la performance commerciale en 2008.
Les économies développées ont enregistré des taux
de croissance des exportations et des importations

de marchandises inférieurs a ceux des économies

en développement.

En débutant par 'Amérique du Nord, les exporta-
tions ont avancé de 10 p. 100, a 2,0 billions de
dollars E. U. en 2008, tandis que les importations
augmentaient de 7 p. 100 pour atteindre 2,9 billions
de dollars E. U. Au sein de la région, clest aux Etats-
Unis que les exportations ont progressé le plus vite
(a un rythme de 12 p. 100), tandis qu'au Canada
(hausse de 8 p. 100) et au Mexique (hausse de

7 p. 100) la progression a été moins rapide. Les
importations ont augmenté de 9 p. 100 au Mexique

1 Les données utilisées dans ce chapitre proviennent du communiqué PRESS/554 de 'Organisation mondiale du commerce, intitulé World
Trade 2008, Prospects for 2009, du 23 mars 2009. Toutes les données sont exprimées en dollars E.-U. et les taux de croissance sont cal-
culés a partir de ces données. Les services englobent les services de transport et de voyage et les services commerciaux, mais excluent

les services gouvernementaux.
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I1. APERCU DE L’EVOLUTION DU COMMERCE MONDIAL

Commerce mondial des marchandises, par région et pour certains pays (milliards de dollars E. U. et pourcentage)

Exportations

Valeur Part (%) Variation annuelle (%) Valeur

2008 2008 2007

Importations
Part (%) Variation annuelle (%)

2008 2008 2008 2007 2008

Monde 15 775 100,0 100,0
Amérique du Nord 2 049 13,0 11 10 2 909 18,0 6 7
Etats-Unis 1301 8,2 12 12 2 166 13,4 5 7
Canada 456 29 8 8 418 2,6 9 7
Mexique 292 19 9 7 323 2,0 10 9
v Al 3,8 14 21 595 3,7 25 30
Amérique centrale
Brésil 198 13 17 23 183 1,1 32 44
Europe 6 456 40,9 16 12 6833 42,4 16 12
UE 27) 5913 37,5 16 11 6268 38,9 16 12
Allemagne 1465 93 19 11 1206 id.D 16 14
France 609 39 it 10 708 4.4 14 14
Italie 540 3.4 18 10 556 34 14 10
R.-U. 458 29 -2 + 632 39 4 1
CEI 703 4.5 20 35 493 3,1 35 31
Russie 472 3,0 17 33 292 18 36 31
Afrique 561 3,6 18 29 466 2,9 24 27
Moyen-Orient 1047 6,6 16 36 575 3,6 25 23
Asie 4 355 27,6 16 15 4 247 26,3 15 20
Chine 1428 9,1 26 17 1,133 7,0 21 19
Japon 782 5,0 10 10 762 43 7 22
Inde 179 b, 1 22 22 292 18 25 35
NIE 1033 6,5 Iy 10 1093 6,8 11 17

Sources : OMC et calculs des auteurs

et de 7 p. 100 au Canada et aux Etats-Unis
(tableau 2-1).

Comme en Amérique du Nord, le commerce de
I'Europe a progressé moins rapidement qu’a 'échelle
mondiale. Pour I'ensemble de la région, les exporta-
tions et les importations ont progressé de 12 p. 100
en 2008, les exportations atteignant 6,5 billions de
dollars E. U. et les importations, 6,8 billions de dol-
lars E. U. Les exportations de 'Allemagne, de la
France et de I'Italie ont augmenté a des taux légere-
ment inférieurs a la moyenne régionale, tandis que
leurs importations ont progressé un peu plus vite que
celles de I'ensemble de la région (sauf pour I'ltalie).
La performance commerciale du Royaume-Uni a été
beaucoup plus faible que celle de ses trois partenaires
européens du G7. Les exportations britanniques ont
avancé d'un modeste 4 p. 100 'an dernier, apres
avoir reculé de 2 p. 100 I'année précédente, tandis

que la croissance des importations a ralenti 2
1 p. 100, apres un gain de 4 p. 100 en 2007.

Les exportations du Japon ont suivi la tendance des
autres pays du G7, si l'on fait exception du Royaume-
Uni : en 2008, les exportations japonaises ont pro-
gressé de 10 p. 100 pour atteindre 782 milliards

de dollars E. U. Cependant, les importations ont
augmenté 2 un rythme beaucoup plus €élevé, soit

22 p. 100, pour s’établir a 762 milliards de dollars

E. U. Cette progression a été nettement plus rapide
que celle de 7 p. 100 enregistrée en 2007.

Les économies en développement ont connu une
expansion beaucoup plus robuste de leurs échanges
commerciaux en 2008. Grace aux recettes pétrolieres,
les pays du Moyen-Orient ont enregistré le plus haut
taux de croissance de leurs exportations parmi l'en-
semble des régions en 2008, soit 36 p. 100, a 1,0 bil-
lion de dollars E.-U. La valeur des exportations dans
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la région a augmenté a un rythme deux fois supérieur
2 celui de 16 p. 100 observé en 2007. Par ailleurs, les
importations ont cra de 23 p. 100, a2 575 milliards de
dollars E. U.

La Communauté des Etats indépendants (CEI) a
enregistré une solide croissance de ses exportations et
de ses importations, grace a la vigueur des industries
extractives de la région. Les exportations ont bondi
de 35 p. 100 pour atteindre 703 milliards de dollars
E. U., tandis que les importations gagnaient

31 p. 100, 2 493 milliards dollars E. U.

A Tinstar des autres régions riches en ressources
naturelles, 'Afrique a aussi connu une forte crois-
sance de ses exportations et de ses importations en
2008. Les exportations ont avancé de 29 p. 100, a
561 milliards de dollars E. U., tandis que les importa-
tions grimpaient 2 466 milliards de dollars E. U., une
hausse de 27 p. 100 par rapport a 'année précédente.

Amérique du Sud et '’Amérique centrale ont vu
leurs exportations et leurs importations croitre plus
rapidement en 2008 qu’en 2007. Ainsi, les exporta-
tions ont progressé de 21 p. 100, comparativement
a une hausse de 14 p. 100 en 2007, tandis que les
importations grimpaient de 30 p. 100, contre une
augmentation de 25 p. 100 'année précédente.

La baisse du taux de croissance des exportations chi-
noises a contribué a limiter la croissance des exporta-
tions en provenance d’Asie 2 15 p. 100 en 2008. Les
exportations de la Chine ont progressé de 17 p. 100
en 2008, comparativement 2 26 p. 100 un an plus
tot. Les importations dans la région ont connu une
croissance plus rapide en 2008 qu'en 2007 — 20 p.
100 par rapport a 15 p. 100 — sous l'effet des solides
gains faits par les NEI? asiatiques et la forte progres-
sion, précédemmem mentionnée, au Japon.

Le commerce en volume (réel)

En volume, les échanges de marchandises n’'ont aug-
menté que de 2,0 p. 100 en 2008, ce qui est inférieur
au taux de croissance de 6,0 p. 100 inscrit en 2007 et
au taux annuel moyen de 5,7 p. 100 pour la période
1998-2008. La Communauté des Etats indépendants
est la région qui a connu la performance commerciale
la plus robuste en termes réels en 2008, avec le taux
le plus élevé de croissance des exportations en
volume, soit 6,0 p. 100, et le second taux de crois-
sance le plus élevé des importations, soit 15,0 p. 100,
par rapport a I'année précédente.
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Pour I'Afrique, le rythme d’expansion des exporta-
tions et des importations en volume a ralenti en
2008, baissant a 3,0 p. 100 du coté des exportations,
contre 4,5 p. 100 en 2007, et reculant légerement a
13,0 p. 100 du cdté des importations, contre un taux
de 14,0 p. 100 un an plus tét.

La croissance des volumes d'exportations et d'impor-
tations au Moyen-Orient a aussi ralenti en 2008, glis-
sant de 4,0 p. 100 a 3,0 p. 100 pour les exportations,
et de 14,0 p. 100 a 10,0 p. 100 pour les importations
d'une année a l'autre.

CAmérique du Sud et '’Amérique centrale ont vu
leurs exportations progresser de 1,5 p. 100, un taux
légerement inférieur a la moyenne mondiale. Cepen-
dant, la région a enregistré le plus haut de croissance
des importations, a 15,5 p. 100. Ces taux étaient tout
de méme inférieurs a ceux de 2007, alors que les
volumes exportés avaient progressé de 3,0 p. 100

et que les volumes importés étaient en hausse de
17,5 p. 100.

En volume, la croissance des échanges commerciaux
en Asie a sensiblement fléchi en 2008 par rapport

2 2007. En volume, les exportations ont augmenté

de 4,5 p. 100 alors qu'elles avaient avancé de

11,5 p. 100 I'année précédente; les importations
étaient en hausse de 4,0 p. 100, soit la moitié du taux
de croissance de 8,0 p. 100 enregistré un an plus tot.
Les replis ont été généralisés, mais plus prononcés
dans le cas de la Chine (ou la croissance des exporta-
tions a ralenti a 8,5 p. 100, contre 19,5 p. 100 I'année
précédente, tandis que la croissance des importations
tombait a 4,0 p. 100, par rapport a 13,5 p. 100 en
2007) et de I'Inde (ot la croissance des exportations
aralentia 7,0 p. 100, comparativement a 13,0 p. 100
un an plus tét, et la croissance des importations a
12,5 p. 100, en regard de 16,0 p. 100 en 2007).

L'Europe a connu la croissance la plus léthargique

de toutes les régions en 2008, les volumes exportés
affichant une hausse de seulement 0,5 p. 100, tandis
que les volumes d'importations baissaient de

1,0 p. 100. Cela contraste nettement avec 2007 ou,
en volume, tant les exportations que les importations
avaient progressé de 4,0 p. 100.

Enfin, en Amérique du Nord, les exportations réelles
de marchandises ont avancé a un rythme inférieur a
la moyenne mondiale pour la seconde année de suite
en 2008, augmentant de 1,5 p. 100, en dépit d'une

2 Les quatre nouvelles économies industrialisées (NEI) sont : Hong Kong, la Corée, Singapour et Taiwan.
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TABLEAU 2-2
Principaux pays exportateurs et importateurs dans le commerce mondial des marchandises, 2008 (milliards de dollars E. U. et pourcentage)
Rane Rane VALEUR PART RanG Rane VALEUR ParT
EN 2008 EN 2007 EXPORTATEURS EN 2008 en 2008 en 2008 en 2007  IMPORTATEURS EN 2008 en 2008
1 1 Allemagne 1465 9,1 1 1 Etats-Unis 2 166 ¥3.2
2 2 Chine 1428 89 2 2 Allemagne 1206 7.3
3 3 Etats-Unis 1301 8,1 3 3 Chine 1133 6,9
4 4 Japon 782 5,0 4 5 Japon 762 4,6
5 6 Pays-Bas 634 39 ] 6 France 708 43
6 5 France 609 38 6 4 Royaume-Uni 632 39
7 7 Italie 540 35 7 8 Pays-Bas 574 3,5
8 9 Belgique 47T 3,0 8 i Italie 556 3.4
9 12 Russie 472 3,0 9 9 Belgique 470 29
10 8 Royaume-Uni 458 29 10 1.3 Corée 435 2.7
11 10 Canada 456 29 11 10 Canada 418 2,6

Sources : OMC et calculs des auteurs

progression de 5,5 p. 100 des volumes exportés aux
Etats-Unis, exprimés en dollars E. U. Du coté des
importations, les volumes ont fléchi de 2,5 p. 100
pour I'ensemble de la région, sous l'effet d'un recul
de 4,0 p. 100 des volumes importés aux Etats-Unis.

Prix et taux de change

Les prix sensiblement plus élevés de I'énergie en
2008 ont eu un profond impact sur le commerce des
marchandises exprimé en valeurs nominales et sur
les taux de croissance en comparaison avec 2007. Le
cott du baril de pétrole® a grimpé a plus de 140 dol-
lars E. U. au début de juillet, marquant un sommet
de 145,28 dollars E. U. le 3 juillet. Cependant, les
prix sont retombés apres juillet et ont terminé I'année
a moins de 45 dollars E. U. le baril, devant la modé-
ration de la demande de pétrole et le ralentissement
de I'économie partout dans le monde. Néanmoins,
les prix de I'énergie ont augmenté de 40 p. 100 en
moyenne l'an dernier. Mis a part I'énergie, les prix des
aliments et des boissons ont grimpé de 23 p. 100 en
2008, tandis que les prix des matieres premieres agri-
coles reculaient de moins de 1 p. 100 et que les prix
des métaux perdaient 8 p. 100, selon les données du
Fonds monétaire international (FMI).

Lappréciation du dollar E. U. par rapport aux autres
monnaies, notamment 'euro, a la fin de 2008 a aussi
influé sur les chiffres du commerce en termes nomi-
naux. La croissance des échanges commerciaux dans
les pays de la zone euro est probablement sous-
évaluée du fait que ceux-ci sont exprimés en dollars.
Dans une large mesure, le renforcement du dollar

3 Endollars E. U. par baril, pétrole brut West Texas Intermediate.

semble attribuable a un déplacement vers cette
devise, percue comme une « valeur refuge ».

Le dollar canadien, la livre britannique et le won
coréen ont suivi des trajectoires similaires a celle de
l'euro, s'appréciant par rapport au dollar au cours des
dernieres années pour ensuite connaitre un revire-
ment de tendance marqué a mesure que s'aggravait
la crise financiere. Le yuan chinois a progressivement
gagné du terrain sur le dollar depuis 2005 et est
demeuré assez stable durant la seconde moitié de
2008 malgré la turbulence des marchés financiers.

Le yen japonais s'est par ailleurs fortement apprécié.

Principaux pays participant au commerce

des marchandises

La valeur des exportations de marchandises de
'Allemagne (hausse de 11 p. 100 en 2008) a été lége-
rement supérieure 2 celle de la Chine, en dépit du
taux de croissance plus élevé de ce pays (17 p. 100);
I’Allemagne conserve donc la position de téte parmi
les principaux exportateurs de marchandises dans le
monde (tableau 2-2). La part des exportations mon-
diales de marchandises détenue par ce pays atteint
9,1 p. 100, en comparaison de 8,9 p. 100 pour

la Chine.

Les Etats-Unis et le Japon sont demeurés en troisieme
et quatriéme position avec une part des exportations
mondiales de marchandises de 8,1 p. 100 et de

5,0 p. 100, respectivement.

Les pays de I'UE continuent d’occuper la plupart des
autres places au classement des dix premiers. Parmi



TaABLEAU 2-3 ;
Commerce mondial des services, par région et pour certains pays (milliards de dollars E.-U. et pourcentage)

Exportations

LE COMMERCE INTERNATIONAL DU CANADA

Importations

Valeur Part (%) Variation annuelle (%)  Valeur Part (%) Variation annuelle (%)
2008 2008 2007 2008 2008 2008 2007 2008
Monde
Amérique du Nord 610 16,4 14 9 473 13,6 9 6
Etats-Unis 522 14,0 16 10 364 10,5 9 7
Canada 62 17 - 2 84 2.4 - 5
Mexique 26 0.7 - - 25 0.7 - -
ADEPR SRS v ypo 2,9 18 16 117 3.4 21 20
Amérique centrale
Brésil 29 0,8 26 27 44 13 28 28
Europe 1919 51,4 21 11 1628 46,9 19 10
UE (27) 1735 46,5 21 10 1516 437 19 10
Allemagne 235 6,3 16 11 285 8,2 15 11
France 153 4,1 15 6 137 3,9 15 6
Italie 123 B3 13 12 132 3,8 21 12
Royaume-Uni 283 7,6 20 2 199 5,7 16 1
CEI 83 2.2 27 26 114 3.3 30 25
Russie 50 1.3 27 29 75 2.2 32 29
Afrique 88 24 22 13 124 3,5 31 15
Moyen-Orient 94 25 13 i 158 4,6 29 13
Asie 837 22 .4 20 12 858 24,7 18 12
Chine 131 33 33 - 156 4,5 29 -
Japon 144 39 10 13 166 48 il 11
Inde 106 2,8 27 - 91 2,6 23 -
NEI 271 1.3 157 10 247 7,1 15 T

Sources : OMC et calculs des auteurs

les principaux pays exportateurs de 'UE, les Pays-Bas
ont enregistré la croissance la plus robuste, soit

15 p. 100, devancant la France au cinquieme rang.
Cette derniere a glissé au sixieme rang, tandis que
I'ltalie a conservé la septieme place. La faible crois-
sance des exportations britanniques, soit 4 p. 100, a
fait en sorte que ce pays a reculé de la huitieme 2 la
dixieme position, tandis que la Belgique s'est hissée
d’'un cran, au huitieme rang.

Sous I'impulsion des prix élevés de I'énergie, les
exportations de la Russie ont bondi de 33 p. 100
pour devancer celles du Royaume-Uni et du Canada;
ce pays s'est ainsi retrouvé au neuvieme rang. En
conséquence, le Canada ne fait plus partie des dix
principaux exportateurs mondiaux de marchandises,
occupant maintenant la onziéme position.

Malgré la récession qui sévit et compte tenu de
l'appréciation du dollar E.-U., les Etats-Unis sont
demeurés, de loin, le premier importateur de mar-

chandises dans le monde. Allemagne, la Chine
occupaient les deux positions suivantes, comme

dans le classement de 2007. Le Japon, la France et

le Royaume-Uni ont changé de place entre 2007 et
2008, le Japon atteignant le quatrieme rang, la France
devenant le cinquieme plus grand pays importateur,
et le Royaume-Uni tombant en sixieme place. De
meéme, les Pays-Bas et 'ltalie ont échangé les deux
positions suivantes, les Pays-Bas devenant le septieme
pays importateur dans le monde et I'Italie glissant au
huitieme rang. La Belgique a conservé le neuvieme
rang, tandis que la Corée a décroché la dixieme posi-
tion, reléguant le Canada au onziéme rang, hors du
peloton des dix principaux pays importateurs.

Le commerce des services

Les exportations mondiales de services ont augmenté
de 11 p. 100 en 2008 pour s'établir a 3,7 billions de
dollars E. U. (tableau 2-3). Les exportations de ser-
vices de transport ont avancé de 15 p. 100 en 2008,
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TasLEAU 2-4

Exportations mondiales de services en 2008 (milliards de dollars E. U. et pourcentage)

Valeur

(milliards de dollars E. U.)

Croissance, 2007-2008
(%)

Ensemble des services 100,0

Transport 875 23,5 15
Voyages 945 25,3 10
Services commerciaux 1910 512 10

Sources : OMC et calculs des auteurs

tandis que les exportations de services de voyage et
de services commerciaux augmentaient de 10 p. 100.
Les services commerciaux, qui englobent les services
financiers, comptaient pour un peu plus de la moitié
de I'ensemble des services (51,2 p. 100), tandis que
les services de voyage et de transport représentaient,
chacun, environ le quart (25,3 p. 100 et 23,5 p. 100,
respectivement) (tableau 2-4). Les Etats-Unis demeu-
rent le plus important exportateur et importateur de
services commerciaux, les exportations de services
atteignant 522 milliards de dollars E. U., tandis

que les importations totalisaient 364 milliards de
dollars E. U.

Un indicateur de la sévérité du ralentissement du
commerce mondial est la chute observée des expédi-
tions internationales. Utilisant des données de I'Asso-
ciation du transport aérien international (IATA),
'OMC indique que le transport aérien de marchan-
dises était en retrait de 23 p. 100 en décembre 2008
par rapport au niveau enregistré un an plus tét, avec
une baisse de 26 p. 100 pour la région de I'Asie-
Pacifique. Pour mettre ces chiffres en perspective,
signalons que la baisse enregistrée en septembre
2001, lorsque la plupart des avions avaient été cloués
au sol temporairement dans le monde, n'a atteint que
14 p. 100.

Une autre mesure qui a requ beaucoup d’attention
récemment est le Baltic Dry Index, un indice du cott
d’expédition des marchandises en vrac par la voie
maritime publié par le Baltic Exchange de Londres,
le principal marché mondial ou se négocient les
contrats de transport. Les mouvements de cet indice
peuvent étre rapprochés de la demande mondiale de
biens manufacturés. Entre juin et novembre 2008,

le Baltic Dry Index a dégringolé de 94 p. 100.

La crise financiere ressort clairement des données
trimestrielles sur les échanges de services commer-
ciaux en Amérique du Nord. Le commerce de la
région, qui affiche une croissance robuste pour les

neufs premiers mois de 2008 (13 p. 100 pour les
exportations et 10 p. 100 pour les importations),

a freiné brusquement au dernier trimestre (repli de

2 p. 100 des exportations et de 3 p. 100 des importa-
tions). Le secteur le plus touché est celui des voyages,
qui englobe le tourisme (baisse de 2 p. 100 des
exportations et de 6 p. 100 des importations). Pour
I'ensemble de I'année, les exportations de services en
Amérique du Nord ont progressé de 9 p. 100 pour
atteindre 603 milliards de dollars E. U., tandis que les
importations ont augmenté de 6 p. 100, a 473 mil-
liards de dollars E. U.

En Europe, les exportations de services ont augmenté
de 11 p. 100 I'an dernier, pour atteindre 1,9 billion
de dollars E. U,, tandis que les importations progres-
saient de 10 p. 100, a 1,6 billion de dollars E. U.
Limpact de la crise financiére est évident également
dans les données trimestrielles sur le commerce des
services en Europe. Celles-ci montrent en effet que
les exportations de services de la région, qui avaient
progressé de 19 p. 100 durant les neuf premiers mois
de 2008, ont ensuite reculé de 11 p. 100 au dernier
trimestre. Il est a noter que méme si les effets des
variations des taux de change au dernier trimestre de
2008 ont probablement amplifié leffet de la crise sur
la valeur nominale du commerce des services euro-
péen, ils ne peuvent expliquer seuls une baisse aussi
importante.

Principaux pays participant au commerce
des services

Les Etats-Unis ont vu leurs exportations de services
augmenter de 10 p. 100 en 2008, a 522 milliards de
dollars E. U., ce qui place ce pays clairement en téte
des exportateurs de services. La part des Etats-Unis
dans les exportations mondiales de services atteignait
14 p. 100 en 2008. Le Royaume-Uni demeure le
second plus important exportateur de services, avec
une part du total mondial de 7,6 p. 100, ce qui repreé-
sente 283 milliards de dollars E. U.
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T’Allemagne (6,3 p. 100, soit 235 milliards de dollars
E. U.), la France (4,1 p. 100, soit 153 milliards de
dollars E. U.) et le Japon (3,9 p. 100, soit 144 mil-
liards de dollars E. U.) completent le palmares des
cinq principaux pays exportateurs de services. Le
Japon a gagné une place en délogeant I'Espagne

(3,8 p. 100, soit 143 milliards de dollars E. U.),

qui est passée au sixieme rang.

La Chine demeure au septi¢eme rang des pays expor-
tateurs de services, avec une valeur de 137 milliards
de dollars E. U. (3,7 p. 100 du total mondial), suivie
de I'Ttalie (3,3 p. 100, soit 123 milliards de dollars

E. U.) en huitieme place. I'Inde occupe le neuvieme
rang avec une part de 2,8 p. 100 du total mondial

en 2008, représentant une valeur de 106 milliards de
dollars E. U.; enfin, les Pays-Bas (2,7 p. 100, soit 102
milliards de dollars E. U.) ont délogé I'lrlande pour
devenir le dixieme plus important pays exportateur
de services.

Du coté des importations, les Etats-Unis occupent
toujours le premier rang avec une hausse de 7 p. 100
de leurs importations de services, a 364 milliards de
dollars E. U. (10,5 p. 100 des importations mon-
diales de services). lAllemagne occupe le second
rang, avec des importations de 285 milliards de dol-
lars E. U. (8,2 p. 100 des importations mondiales de
services). Les trois pays suivants au classement des
principaux importateurs de services sont le Royaume-
Uni, le Japon et la Chine avec, respectivement, 199
milliards de dollars E. U. (5,7 p. 100 du total mon-
dial), 166 milliards de dollars E. U. (4.8 p. 100 du
total mondial) et 152 milliards de dollars E. U.

(4,4 p. 100 du total mondial). La France, I'talie,
I'Espagne et I'lrlande ont aussi enregistré des impor-
tations de services supérieures a 100 milliards de
dollars E. U., soit 137 milliards de dollars E. U.

(3,9 p. 100 du total), 132 milliards de dollars E. U.
(3,8 p. 100), 108 milliards de dollars E. U. (3,1 p.
100) et 103 milliards de dollars E. U. (3,0 p. 100),
respectivement. Le seul changement au classement
des dix principaux pays importateurs est I'arrivée de
la République de Corée (93 milliards de dollars E.U,
soit 2,7 p. 100 du total mondial) au dixieme rang,
reléguant les Pays-Bas en onzieme place.
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Le produit intérieur brut

vec la détérioration de la situation écono-
Amique dans le monde, la cadence de l'activité

économique réelle au Canada a fortement
ralenti en 2008. La croissance réelle du PIB est

tombée d’'un peu plus de 2,7 p. 100 en 2007 a
un peu moins de 0,5 p. 100 I'an dernier.

2008 a débuté par une contraction au premier
trimestre, apres 18 trimestres de croissance ininter-
rompue (figure 3-1). Il y a eu une légere reprise vers
le milieu de I'année, avant que I'économie ne se
contracte a nouveau au dernier trimestre.

Un examen des catégories de dépenses du PIB
(figure 3-2) révele que la croissance des dépenses
personnelles réelles en biens et services de
consommation a décéléré a un peu moins de

3,0 p. 100 I'an dernier, contre 4,5 p. 100 en 2007 —
le taux d’expansion le plus bas depuis 2001.

FiGure 3-1

Croissance du PIB réel canadien, 2004-2008

Le taux de croissance des dépenses des consomma-
teurs en biens et le taux de croissance des dépenses
des consommateurs en services ont été presque iden-
tiques l'an dernier, soit 3,0 p. 100 et 3,1 p. 100, res-
pectivement. Les dépenses en biens durables, comme
les voitures et les articles de maison, ont contribué

a la croissance plus lente en 2008. Néanmoins, les
achats de biens durables ont augmenté de 5,2 p. 100
en 2008, apres avoir augmenté de plus de 7 p. 100
les deux années précédentes. Les achats de biens
semi-durables et non-durables ont connu une
progression encore plus lente, soit 4,0 p. 100 et

1,2 p. 100, respectivement. Dans I'ensemble, la
croissance plus faible des dépenses a été généralisée
en 2008, et la contribution de cette catégorie a la
croissance réelle du PIB n’a été que de 1,6 p. 100,
contre 2,5 p. 100 en 2007. Malgré cela, les dépenses
personnelles en biens et services de consommation
ont été la plus importante source de contribution a

la croissance I'an passé.

Variation annuelle (%)
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FIGURe 3-2

PIB réel en termes de dépenses, 2004-2008 (milliards de dollars enchainés de 2002)
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Source : Statistique Canada

Linvestissement réel des entreprises en immobili-
sations a augmenté de 1,7 p. 100 en 2008. La hausse
de I'investissement en machines et matériel a été
moins robuste, tombant a 2,0 p. 100, alors qu'elle
avait été de 7,1 p. 100 un an auparavant. Linvestisse-
ment en structures non résidentielles était en progres-
sion de 1,1 p. 100 pour 'année, avec un gain de

1,8 p. 100 de I'investissement dans les structures
d’ingénierie et un repli de 0,6 p. 100 de I'investisse-
ment dans les autres batiments non résidentiels. La
construction de structures d’ingénierie a tendance

a eétre associée a de grands projets qui sont difficiles

a interrompre ou a freiner en période d’'incertitude.
Une fois ces projets démarrés, les entreprises ont
tendance a compléter la phase en cours plutét que
de perdre la mise de fonds initiale.

Linvestissement en construction résidentielle, qui
englobe la construction de nouvelles maisons, les
cotits de transfert de propriété et les rénovations,

a fléchi de 2,9 p. 100 en 2008, le premier recul
enregistré depuis 1998. Lactivité sur le marché

de la revente, qui se reflete dans les cotts de trans-
fert de propriété, est le poste ayant accusé la baisse
la plus importante (-17 p. 100) depuis 1990. Par
contre, les activités de rénovation, en expansion

2006 2007 2008

B Dépenses des gouvernements

B Exportations nettes

depuis 1999, ont poursuivi leur avancée avec un gain
de 3,2 p. 100.

Les stocks des entreprises agricoles et non agricoles
ont augmenté en 2008. Parmi ces dernieres, la hausse
des stocks a été inférieure a la moitié de celle enregis-
trée en 2007, tandis que parmi les entreprises agri-
coles, les stocks ont augmenté de 3,6 milliards de
dollars alors qu'ils avaient diminué I'année précé-
dente.

Dans 'ensemble, I'investissement réel des entreprises
a retranché 0,2 point de pourcentage de la croissance
économique en 2008, apres un apport positif de

0,8 point de pourcentage en 2007.

Avec la baisse de la demande étrangere pour les pro-
duits canadiens, la contribution négative des exporta-
tions nettes a la croissance réelle du PIB a augmenté
a 1,8 point de pourcentage 'an dernier, par rapport

a 1,5 point de pourcentage un an plus tot. Cette
situation est due a l'effet combiné de la baisse des
exportations réelles et de 'augmentation des impor-
tations réelles.

En volume, les exportations de biens et services cana-
diens ont reculé de 4,7 p. 100 en 2008, les exporta-
tions de biens diminuant de 5,0 p. 100 tandis que les
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exportations de services glissaient de 2,7 p. 100. La
baisse des exportations de voitures (-23,0 p. 100 en
termes réels) et de produits forestiers (-14,2 p. 100)
est responsable de la plus grande partie des pertes
inscrites du coté des biens, alors que les rentrées dans
les trois grandes catégories d’exportations de services
(voyages, transport et services commerciaux) ont été
moins élevées en 2008.

Par contre, la demande canadienne de biens et ser-
vices étrangers a augmenté légerement en termes
réels, soit de 0,8 p. 100, sous l'effet combiné d’'une
augmentation de 1,0 p. 100 des importations de
biens et d’'une baisse de 0,3 p. 100 des importations
de services étrangers. Les produits énergétiques (gain
de 10,1 p. 100) et les machines et le matériel (gain
de 3,7 p. 100) ont dominé la progression des impor-
tations de biens. Le recul de 2,6 p. 100 des impor-
tations de services commerciaux et la baisse de

1,1 p. 100 des importations de services de transport
ont annulé la hausse de 3,7 p. 100 des importations
réelles de services de voyage.

Un examen du PIB par activité industrielle révele
la faiblesse de I'économie tout au long de I'année;
le mouvement s'est accentué au dernier trimestre,
notamment en novembre et décembre.

La production de biens a fléchi de 2,8 p. 100 en
2008, la premiere baisse observée depuis 2001. A
I'exception de la construction, la production dans
tous les secteurs de biens s'est contractée en 2008.
En revanche, le secteur des services a progressé de
2,1 p. 100, toutes les industries du secteur enregis-
trant des gains.

La construction a été le point fort des industries

de production de biens en 2008, progressant de

2,3 p. 100. La croissance du secteur a été dominée
par les travaux d'ingénierie et de réparation, en
hausse de 4,1 p. 100 sur 'année; la construction
résidentielle et la construction non résidentielle ont
avancé, mais a un rythme plus lent, soit 0,6 p. 100 et
0,4 p. 100, respectivement. Le ralentissement de la
construction de nouvelles maisons individuelles et le
recul de la construction de batiments industriels ont
été les principales causes a l'origine de cette faiblesse.

La fabrication, qui est le plus important secteur de
production de biens, a battu en retraite de 5,1 p. 100
en 2008, marquant la troisieme année consécutive de

repli. Le recul a été généralisé, avec en téte le
vétement (-22,1 p. 100), les produits du bois

(-17,5 p. 100), le cuir (-14,6 p. 100) et le matériel
de transport (-12,7 p. 100). A 'exception des pro-
duits et des pieces d’aéronefs, la plupart des sous-
secteurs du matériel de transport étaient en baisse
I'an dernier. Cependant, la plus grande partie des
pertes sont survenues du coté des véhicules automo-
biles, notamment la fabrication de voitures et de
pieces. Ensemble, ces deux sous-secteurs expliquent
environ la moitié du déclin du secteur manufacturier.
Des 21 industries qui composent le secteur de la
fabrication, seulement quatre ont vu leur production
augmenter en 2008 : la fabrication d’aliments

(1,6 p. 100), de machines (0,3 p. 100), de produits
informatiques et électroniques (0,1 p.100) et de pro-
duits manufacturés divers (3,7 p. 100).

La foresterie et I'exploitation forestiere ont aussi
été touchées par la baisse de la demande étrangere,
reculant pour la quatrieme année consécutive
(-16,4 p. 100) en 2008.

Les produits de I'énergie ont fait face a de fortes
fluctuations des prix sur les marchés internationaux
en 2008. En janvier, le prix moyen d’un baril de
pétrole brut! était de 94 dollars canadiens; la hausse
s'est poursuivie jusqu’en juin ou le prix a touché un
sommet, a 136 dollars, avant de redescendre pour
terminer I'année 2 un prix moyen de 52 dollars en
décembre. Le prix du gaz naturel a suivi la méme
tendance. La production du secteur a fléchi de

3,3 p. 100 en 2008.

Toutes les industries de production de services ont
enregistré des gains en 2008 avec, en téte, les indus-
tries de services divers, le commerce de détail, les
soins de santé, I'administration publique, '¢ducation,
ainsi que les finances, les assurances et I'immobilier
(FAD), dont la progression a varié entre 2,7 p. 100 et
3,1 p. 100. Dans le secteur des FAI, les finances et les
assurances ont enregistré un gain de 3,1 p. 100, ce
qui est le taux de croissance le plus lent depuis 2003.
Lintermédiation financiere et les assurances ont parti-
cipé a cette avancée, tandis que le courtage de valeurs
mobilieres et les activités connexes demeuraient sta-
tionnaires apres avoir connu une croissance annuelle
moyenne de 8,8 p. 100 entre 1999 et 2007.

La production du secteur du commerce de détail
a progressé de 3,1 p. 100 en 2008, soit environ la

1 En dollars canadiens par baril (moyennes mensuelles), pétrole brut West Texas Intermediate, tel que publié dans Produit intérieur brut
par industrie, Statistique Canada, publication no 15 001 au Catalogue, décembre 2008.
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moitié du taux enregistré au cours de chacune des
deux années précédentes. Tous les grands sous-
secteurs du commerce de détail ont réalisé des gains.

La croissance du secteur du commerce de gros a été
essentiellement nulle, une faiblesse non observée
depuis le déclin de 1991. Les grossistes, qui partici-
pent aussi aux activités d’exportation-importation,
ont été touchés par la baisse des volumes d’échanges
avec l'extérieur.

Apres neuf années d’expansion essentiellement
ininterrompue, le marché de la revente des maisons
a reculé, alors que le nombre d'unités résidentielles
vendues a diminué d’environ 17,1 p. 100, contri-
buant ainsi au repli des industries de I'immobilier
et du courtage.

La croissance du PIB par province

Bien que le PIB ait augmenté légerement au niveau
national en 2008, la détérioration de la situation éco-
nomique dans le monde a touché certaines provinces
plus tot que les autres. Cing provinces — I'Tle-du-
Prince-Edouard, la Nouvelle-Ecosse, le Québec, le
Manitoba et la Saskatchewan — et deux territoires —
le Nunavut et le Yukon — ont enregistré un taux de
croissance positif en 2008, tandis qu’il y a eu contrac-
tion de l'activité économique dans les Territoires du
Nord-Ouest et les cing autres provinces. Plusieurs
provinces ont subi les effets du ralentissement sur-
venu aux Etats-Unis et du marasme dans lequel se
trouve le marché de I'habitation de ce pays. Cette

FIGURE 3-3
Croissance du PIB réel par province, 2008
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évolution se profile derriere la baisse de 4,7 p. 100
des exportations en volume et seuls la Nouvelle-
Ecosse, la Saskatchewan et le Yukon ont vu leurs
exportations réelles progresser en 2008.

I’économie de Terre-Neuve et Labrador s'est contrac-
tée de 0,1 p. 100 en 2008, apres une expansion de
son PIB réel de 9,1 p. 100 en 2007 (figure 3-3). La
croissance de la province a été freinée par la baisse
de la production de pétrole et de gaz, notamment en
provenance du gisement White Rose. Les dépenses
personnelles ont fortement progressé, propulsées par
le gain le plus important de 'emploi depuis 2003 et
la premiere augmentation de la population enregis-
trée depuis 1992. Les dépenses en biens durables,
tels que les automobiles et les camions, ont augmenté
de 13,0 p. 100 pour la deuxieme année d’affilée.
Linvestissement des entreprises dans les structures
résidentielles était en hausse de 7,3 p. 100, mais l'in-
vestissement des entreprises dans les structures non
résidentielles a reculé pour la troisieme année consé-
cutive. Apres deux années de solide croissance, les
exportations réelles ont fléchi de 0,2 p. 100, mais les
importations réelles ont augmenté plus rapidement,
soit de 3,7 p. 100.

I’¢conomie de I'Tle-du-Prince-Edouard a affiché un
taux de croissance de 0,9 p. 100 en 2008, grace a la
vigueur des dépenses de consommation et a I'accélé-
ration des dépenses gouvernementales. Les récoltes
étaient en baisse pour une deuxiéme année, alors que
les agriculteurs ont réduit les superficies en culture et
que la production de pommes de terre a souffert des
conditions pluvieuses qui ont sévi durant la saison
de la récolte. Les exportations réelles ont reculé de
3,0 p. 100, reflet du fléchissement des récoltes et des
baisses survenues dans la production de bétail et la
production manufacturiere. Dans ce dernier cas, la
transformation des aliments est demeurée stable au
niveau de 2007, tandis que la fabrication de matériel
de transport a progressé; cependant, la forte baisse
observée dans la fabrication de produits chimiques

a contribué a freiner la croissance.

Une augmentation des dépenses a aussi donné du
tonus a I'économie néo-écossaise : les dépenses de
consommation ont progressé de 3,1 p. 100 en 2008,
la plus forte hausse depuis 2002. Les dépenses
gouvemememales se sont accélérées en 2008, avan-
cant de 3,9 p. 100, dans la foulée d'une hausse de
2,3 p. 100 en 2007. Linvestissement des entreprises
dans les structures non résidentielles a rebondi apres
un net repli en 2007. Cependant, les dépenses des
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entreprises en machines et matériel ont fléchi de

20 p. 100, tandis que l'investissement dans les struc-
tures résidentielles a reculé avec la baisse des mises
en chantier. Les exportations réelles ont ralenti, mais
sont demeurées positives, inscrivant un gain de

0,8 p. 100 comparativement a 1,7 p. 100 un an plus
tot. De facon similaire, les importations ont progressé
plus lentement en 2008, glissant a 1,3 p. 100 pour
l'année, 2 comparer 2 une croissance de 2,0 p. 100
en 2007. Dans I'ensemble, le PIB réel de la Nouvelle-
Ecosse a progressé de 2,0 p. 100 en 2008, ce qui est
supérieur au gain de 1,7 p. 100 réalisé en 2007.

Lactivité économique au Nouveau-Brunswick est
demeurée pratiquement inchangée en 2008 par
rapport a 2007, 'économie se contractant par une
marge infime — deux centiémes de points de pour-
centage. La croissance des dépenses des consomma-
teurs a ralenti a 3,4 p. 100, alors qu'elle avait été de
4,1 p. 100 en 2007. Les exportations réelles ont fléchi
de 2,8 p. 100, subissant le déclin du secteur de la
forét et celui de la fabrication. Dans le secteur fores-
tier, la production a ralenti face au repli du marché
de I'habitation aux Etats-Unis. La production de cette
industrie a reculé de 27 p. 100 en 2008, apres une
baisse de 9 p. 100 en 2007. Le ralentissement s'est
propagé a la fabrication des produits liés a la forét. La
fabrication de produits en bois a chuté de 23 p. 100,
apres avoir régressé en 2007, tandis que la fabrication
de papier a ralenti considérablement. La transfor-
mation des aliments était aussi en baisse, soit de

5,9 p. 100, apres trois années de croissance. Ce
déclin reflete un recul des récoltes, les fortes préci-
pitations de I'été ayant entrainé une baisse de la
récolte de pommes de terre. Les importations réelles
ont progressé de 1,0 p. 100, dans la foulée d'une
expansion de 4,4 p. 100 en 2007.

Léconomie du Québec a crti de 1,0 p. 100 en 2008,
alors que l'investissement dans les structures non
résidentielles a continué a soutenir 'économie pour
une troisieme année d’affilée. Cependant, I'investisse-
ment dans les structures résidentielles a accusé un
léger recul, le nombre de mises en chantier de mai-
sons étant en baisse. Tant les dépenses des consom-
mateurs que celles des gouvernements ont ralenti,
mais elles ont tout de méme augmenté plus rapide-
ment que I'économie provinciale. La hausse des
dépenses des consommateurs a ralenti a 3,1 p. 100,
contre 4,3 p. 100 en 2007, tandis que les dépenses
des gouvernements glissaient a 2,7 p. 100, compara-
tivement a 3,2 p. 100 un an plus tot. La fabrication
manufacturiere a reculé de 2,6 p. 100 en 2008, apres

des baisses plus légeres au cours des deux années
précédentes. La fabrication de vétements et de textiles
a poursuivi sa correction amorcée ces dernieres
années, tandis que la fabrication de produits liés au
bois était en déclin, témoignant de la faiblesse géné-
rale de ce secteur. Les exportations réelles ont fléchi
de 2,5 p. 100 en 2008, tandis que la croissance des
importations totales a ralenti a 1,4 p. 100, de

4,6 p. 100 qu'elle était en 2007.

Lactivité économique en Ontario s'est contractée de
0,4 p. 100 en 2008, ce qui est un recul marqué par
rapport au gain de 2,3 p. 100 inscrit un an plus tot.
Le ralentissement du secteur manufacturier s'est
aggravé apres deux années de retraite, et cela est

l'un des principaux facteurs 2 la base du déclin. Le
ralentissement de l'activité manufacturiere s'est fait
sentir de facon généralisée, touchant 16 des 21 sous-
groupes du secteur. Le ralentissement de I'économie
américaine a continué a causer des difficultés dans le
secteur de la fabrication, en particulier pour les fabri-
cants de matériel de transport. La construction de
voitures et I'industrie des pieces d’'automobile ont

da composer avec des fermetures d’usines et des
baisses de régime, et la production de cette industrie
a dégringolé de 21 p. 100 sur 'année. Baisses mar-
quées également du coté de la confection de véte-
ments (28 p. 100) et de la fabrication de produits

en bois (14 p. 100). Lactivité dans le secteur de la
construction a fléchi, parallelement a la baisse de I'in-
vestissement dans les structures non résidentielles.
Linvestissement des entreprises dans les structures
résidentielles a aussi régressé pour la premiere fois
depuis 1998. Les dépenses gouvernementales ont
ralenti 2 3,2 p. 100, contre 3,7 p. 100 I'année précé-
dente, tandis que les dépenses de consommation ont
fléchi a 2,6 p. 100, par rapport a 3,8 p. 100 en 2007.
Les exportations réelles et les importations réelles affi-
chent des pertes pour 2008, a hauteur de 5,3 p. 100
dans le premier cas et de 2,0 p. 100 dans le second.

Le Manitoba a enregistré un taux de croissance éco-
nomique supérieur 2 la moyenne nationale pour la
troisieme année d’affilée en 2008, I'économie de la
province ayant progressé de 2,4 p. 100. Linvestisse-
ment dans les structures non résidentielles a été une
importante source de stimulation, avec un taux de
croissance dans les deux chiffres pour une troisieme
année consécutive. Certains grands projets, par
exemple la réalisation de I'édifice de Manitoba Hydro
et la poursuite des travaux a I'aéroport de Winnipeg
et autour du canal de dérivation de la Riviere Rouge,
ont contribué a ces gains. Linvestissement dans les
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structures résidentielles a aussi progressé au cours
de I'année. Apres avoir connu une augmentation
de 5,3 p. 100 en 2007, la production du secteur
manufacturier n'a progressé que marginalement
I'an dernier. Les gains observés dans les industries
de l'impression, du matériel de transport et des
machines agricoles ont été en partie annulés par
les baisses survenues dans la fabrication de métaux
de premiere transformation, de produits du bois et
de papier. La croissance des dépenses personnelles
aralenti 2 4,2 p. 100, contre 5,0 p. 100 en 2007.
De fagon similaire, la croissance des dépenses gou-
vernementales a fléchi a 2,4 p. 100, en regard de
2,7 p. 100 I'année précédente. Les exportations
réelles se sont contractées, perdant 1,1 p. 100, tandis
que les importations ont progressé de 3,3 p. 100.

La Saskatchewan est la province ayant enregistré

le taux de croissance le plus élevé en 2008, soit

4,4 p. 100, dans le sillage d’'un gain de 2,5 p. 100 en
2007. Stimulée par la fermeté des prix des produits
de base et une récolte exceptionnelle, la production
agricole a bondi de 22 p. 100. La production manu-
facturiere a aussi progressé en 2008, notamment la
fabrication de machines agricoles et de métaux de
premiere transformation; cependant, le secteur des
produits du bois a fléchi pour une troisieme année
daffilée. La croissance des dépenses des consomma-
teurs a ralenti a 5,5 p. 100, ce qui demeure un taux

robuste, apres avoir augmenté de 6,4 p. 100 en 2007.

Les dépenses gouvernementales se sont accélérées,
gagnant 3,1 p. 100, contre 2,3 p. 100 un an plus tot.
Les exportations de la province ont affiché une légere
hausse en termes réels, soit 0,2 p. 100, ce qui est
inférieur a la croissance de 2,8 p. 100 réalisée en
2007, tandis que la croissance des importations
totales ralentissait a 5,2 p. 100, contre 5,8 p. 100
'année précédente.

Lactivité économique en Alberta s'est contractée de
0,2 p. 100 en 2008. La croissance de I'emploi et de
la population a ralenti (mais demeure néanmoins la
plus élevée au pays), ce qui a vraisemblablement eu
un effet sur les dépenses personnelles, qui n'ont aug-
menté que de 2,7 p. 100 en 2008, apreés avoir grimpé
de 6,5 p. 100 en 2007 et de 8,7 p. 100 'année précé-
dente. Linvestissement dans les structures résiden-
tielles a reculé de 11 p. 100. Les exportations réelles
accusent un déclin de 1,5 p. 100, le premier depuis
1986. La croissance des importations réelles a ralenti
a 1,6 p. 100, alors qu'elle avait été de 3,6 p. 100 un
an plus tot. Lactivité manufacturiere a régressé en
2008 et la faiblesse s'observe dans I'ensemble du

secteur. Seize des 21 sous-groupes montrent un repli.
Les activités de fabrication liées a I'industrie pétroliere
ont notamment souffert, alors que les usines de pro-
duits chimiques et les raffineries de pétrole ont réduit
leur production. La production de bois continue de
subir les contrecoups du ralentissement du marché
de T'habitation aux Etats-Unis et plusieurs usines

ont fermé leurs portes. Cependant, les fabricants

de tuyaux et de tubes en fer et en acier n'ont pas
suivi cette tendance, inscrivant au contraire de fortes
hausses.

Le PIB de la Colombie-Britannique a fléchi de

0,3 p. 100 en 2008, apres avoir profité d’'une expan-
sion de 3,0 p. 100 en 2007. Le ralentissement de la
construction d’habitations aux Etats-Unis et la fer-
meté du dollar canadien durant la premiére moitié
de 2008 sont a 'origine du recul sévere (18 p. 100)
de la production du secteur forestier, qui s'est réper-
cuté comme une onde de choc dans I'économie.

La fabrication de produits de la forét, y compris les
scieries et les usines de papier, accuse d’'importantes
pertes. Les exportations réelles ont diminué de

6,8 p. 100 I'an dernier, apres un léger repli I'année
précédente. Le ralentissement survenu en 2008 est
principalement attribuable  la baisse observée pour
les produits de I'industrie du bois d’ceuvre. Les
importations réelles ont régressé de 1,2 p. 100. La
croissance des dépenses personnelles a décéléré a
2,8 p. 100 en 2008, le taux le plus bas depuis 2001.
Les achats de biens durables ont fléchi, et les ventes
de voitures et de camions étaient en baisse.

La croissance de I'économie du Yukon a accentué la
cadence en 2008 pour atteindre 5,2 p. 100, contre
3,6 p. 100 I'année précédente. Une année compléte
de production a la nouvelle mine de cuivre et d’or
s'est soldée par un bond dans les expéditions de
minerais métalliques. Reflet de cette activité plus
intense, I'industrie du transport et de 'entreposage

a fait des gains. Les exportations réelles ont aussi
progressé grace a cette production nouvelle, affichant
une hausse de 23,3 p. 100. Cependant, avec la fin
des travaux de construction de la nouvelle mine en
2007, Tactivité du secteur de la construction a chuté
en 2008. Linvestissement est en baisse pour I'année,
alors que l'investissement dans les structures résiden-
tielles a reculé pour la troisieme année consécutive et
que l'investissement dans les structures non résiden-
tielles a dégringolé de 37 p. 100, apres un essor de
32 p. 100 un an plus tot. La réalisation partielle d'une
nouvelle ligne de transmission a stimulé I'activité
dans le secteur de la construction d’ouvrages de génie
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pour la production délectricité. Enfin, I'investisse-
ment des gouvernements en structures a progressé
de 23 p. 100. La croissance des dépenses person-
nelles a ralenti 2 4,2 p. 100, contre 4,5 p. 100 en
2007, tandis que la progression des importations
réelles a ralenti 2 3,1 p. 100, contre 6,0 p. 100 un
an auparavant.

Léconomie des Territoires du Nord-Ouest a été le
théatre d’un revirement complet de situation entre
2007 et 2008. Apres avoir profité d'une expansion
de 11,5 p. 100 en 2007, l'activité économique s'est
contractée de 6,5 p. 100 en 2008. La production des
mines de diamants a fléchi I'an dernier en raison du
ralentissement de la demande mondiale. I'extraction
pétroliére et gaziere était aussi en baisse. Les volumes
d’exportation ont diminué de 11,3 p. 100 apres avoir
augmenté de 15,7 p. 100 I'année précédente. Mais
les importations réelles étaient aussi en recul, cédant
5,8 p. 100 en 2008. La croissance des dépenses de
consommation a ralenti a 2,3 p. 100, alors qu'elle
avait été de 3,9 p. 100 un an plus tot, tandis que la
progression des dépenses gouvernementales a ralenti
a seulement 0,2 p. 100, apres une hausse de 3,0 p.
100 en 2007. Lactivité dans le secteur de la construc-
tion a ralenti une fois que la construction de la mine
de Snap Lake a été complétée. Linvestissement des
entreprises dans les constructions non résidentielles a
tout de méme enregistré un gain de 0,3 p. 100, apres
avoir affiché des taux de croissance dans les deux
chiffres pendant quatre années.

Le Nunavut est la plus petite économie parmi les
régions du Canada. Lexpansion de 'activité écono-
mique au Nunavut a ralenti a 5,5 p. 100, aprés une
avancée de 9,0 p. 100 en 2007. La construction de

la mine Meadowbank Gold s’est poursuivie au cours
de I'année, ce qui a stimulé l'activité économique.
Linvestissement des entreprises dans les structures
non résidentielles a grimpé de 52 p. 100, tandis que
l'investissement en machines et en matériel bondissait
de 76 p. 100. Reflétant ces achats, les importations
réelles ont progressé de 17,2 p. 100. La production
miniére a encaissé un recul en 2008, les expéditions
de la mine Jericho Diamond ayant chuté sensible-
ment. En conséquence, les exportations réelles ont
fléchi de 14,6 p. 100. Les dépenses des consomma-
teurs ont décéléré, passant de 5,4 p. 100 en 2007 a
4,9 p. 100 en 2008, tandis que les dépenses gouver-
nementales se sont contractées pour la seconde année
d’affilée, diminuant de 1,9 p. 100 en 2008.

FiGure 3-4
Taux de chomage au Canada, 2004-2008
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L’emploi

En 2008, la création d’emploi au Canada a glissé

a son plus bas niveau depuis 2005. Lemploi a
augmenté de 1,5 p. 100, avec la création nette de
259 400 nouveaux postes. Environ les deux tiers des
emplois étaient a temps plein, bien que I'augmenta-
tion des postes 4 temps partiel ait représenté plus du
double de celle des postes a temps plein (respective-
ment 2,8 p. 100 et 1,3 p. 100). Clest la deuxieme
année d’affilée ot la croissance de I'emploi a temps
partiel progresse plus rapidement que celle de 'em-
ploi a temps plein. Le taux de chomage national a
augmenté légerement, soit de 0,1 point de pourcen-
tage, pour sétablir a 6,1 p. 100 (figure 3-4).

Pour la seconde année, toutes les provinces ont
enregistré des gains d’emplois; dans certains cas,
toutefois, le nombre de personnes entrant dans la
population active a été supérieur a celui des emplois
créés, entrainant une hausse du taux de chomage
dans quelques provinces (figure 3-5). La création
d’emplois a progressé le plus rapidement dans

les provinces de 'Ouest, avec en téte I'Alberta, la
Saskatchewan et la Colombie-Britannique, qui ont
affiché des taux respectifs de 2,8 p. 100, 2,2 p. 100,
et 2,1 p. 100. Les trois quarts des nouveaux emplois
au Canada ont été créés en Ontario (36,0 p. 100), en
Alberta (20,8 p. 100) et en Colombie-Britannique
(18,5 p. 100).

Sur 'ensemble de I'année, neuf emplois sur dix ont
été créés dans le secteur des services, le dixieme
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FIGURE 3-5
Taux de chomage au Canada et dans les provinces, 2007-2008

136 32

14

44 42

424,

3536

T AN =P s N.-B. Qc Ont. Man.  Sask. Alb. C.-B. Canada

B 2007 W 2008

Source : Statistique Canada

FiGURe 3-6
Indices des taux de change annuels (2002=100)
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emploi étant créé dans le secteur de la production

lée par des pertes en agriculture (10 200 postes) et
des biens. La forte augmentation de I'emploi dans la

dans la fabrication (74 600 postes). Dans ce dernier

construction (gain de 98 700 postes) et les services
publics (gain de 13 800 postes) a été en partie annu-
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a glissé sous la barre des 2 millions en 2008; la der-
niere année ot I'emploi manufacturier s'est trouvé
sous ce niveau était 1996. Globalement, les industries
de production de biens ont enregistré une croissance
de I'emploi de 0,7 p. 100.

emploi dans les industries de production de services
a augmenté 2 un rythme plus rapide, soit 1,8 p. 100,
ce qui représente 231 000 emplois rémunérés sup-
plémentaires. Les services professionnels, scienti-
fiques et techniques, l'administration publique et les
soins de santé ont été a 'origine de la majorité des
gains, tandis que les baisses survenues dans les indus-
tries de I'information, de la culture et des loisirs, le
commerce de gros et de détail et les affaires, les ser-
vices de construction et les autres services de soutien
ont freiné la progression.

Lanalyse qui précede repose sur des moyennes
annuelles et donne un tableau assez positif de la
situation de l'emploi. Cependant, le marché du travail
canadien a été secoué par le ralentissement écono-
mique survenu durant la seconde moitié¢ de 2008.
Lannée avait débuté avec un taux de chomage natio-
nal de 5,8 p. 100 en janvier, un plancher en 33 ans,
suivi par un taux d’emploi record de 63,9 p. 100 en
février. Lemploi a poursuivi sur sa lancée et atteint un
sommet en octobre. Seulement deux mois plus tard,
il avait baissé de 83 700 postes et le taux de chomage
a grimpé 2 6,6 p. 100 au tournant de 'année. En
outre, les données préliminaires pour le début de
2009 montrent que le rythme des pertes d’'emplois
sest accéléré et que le taux de chomage a fortement
augmenté.

Le dollar canadien

Par rapport aux grandes devises et selon les
moyennes annuelles, le dollar canadien a gagné du
terrain sur le dollar américain et la livre sterling en
2008, avec des gains de 0,8 p. 100 et 9,5 p. 100,
respectivement. Cela marque la sixieme année consé-
cutive au cours de laquelle le dollar canadien s'est
apprécié par rapport au dollar américain (figure 3-6).
Poursuivant une tendance amorcée un an plus tot,

le dollar s'est déprécié encore par rapport a l'euro,
cédant 5,8 p. 100 I'an dernier. Enfin, le dollar cana-
dien a reculé devant le yen, accusant une baisse
d’environ 12,0 p. 100 sur 'année.

Les principales monnaies ont été sensibles aux
inquiétudes grandissantes face a la récession
mondiale, a I'évolution des attentes a I'égard de la
politique de taux d’intérét et des rajustements de por-

tefeuille résultant des dislocations financieres surve-
nues tout au long de I'année. Le dollar canadien s’est
échangé dans une fourchette variant de 77,1 cents
E.-U. a pres de 1,03 dollar E.-U. 1l avait débuté I'an-
née au-dessus de la parité, dopé par les prix élevés

de I'énergie et des métaux, mais il a terminé aux envi-
rons de 84 cents E.-U., traduisant la dégringolade des
prix des produits de base par rapport a leur niveau
record, ou quasi-record, et d’autres facteurs déja
mentionnés (figures 3-7a et 3-7b).

Les taux d’intérét

Les tensions sur les marchés financiers mondiaux se
sont propagées et aggravées a mesure que l'année
avancait, culminant au début de 'automne 2008 avec
la faillite de Lehman Brothers. Du coup, I'agitation
qui avait débuté en aott 2007 au sein du systeme
financier s'est transformée en plus important choc
financier depuis la Grande Crise. Devant I'aggravation
des difficultés sur les marchés financiers, des mesures
ont été prises par les principaux gouvernements et
les banques centrales en vue de faciliter le crédit. Au
début de 'année, la faiblesse de I'activité économique
et le resserrement des conditions de crédit ont incité
la Banque du Canada a abaisser a trois reprises son
taux directeur, d'un total cumulatif de 1,75 point de
pourcentage, a 3 p. 100. Cependant, vers le milieu
de I'année, la Banque est devenue préoccupée par les
risques accrus de pressions inflationnistes et le taux
du financement a un jour est demeuré inchangé. A
lautomne, les pressions inflationnistes se sont dissi-
pées, la crise financiere mondiale sest intensifiée,

la croissance économique a ralenti et la Banque a
recommencé a abaisser son taux directeur. En outre,
le 8 octobre 2009, la Banque du Canada sest jointe a
d’autres grandes banques centrales pour abaisser son
taux de financement a un jour de 50 points de base
dans un effort concerté pour réduire les tensions sur
les marchés financiers (figure 3-8). D’autres initiatives
de politique destinées a améliorer les conditions
financieres ont été mises en ceuvre en 2009, la
Banque réduisant encore d'un demi-point son taux
directeur pour le porter a 1 p. 100 en janvier, suivi
d’une autre baisse de 50 points de base, 2 0,5 p. 100,
en mars 2009.

Linflation

Tel quindiqué, les prix ont été fermes durant la pre-
miere moitié de 2008, mais ils se sont affaiblis vers la
fin de I'année. Dans I'ensemble, les prix a la consom-

mation ont fluctué sensiblement d’'un mois a l'autre.
En termes désaisonnalisés, les prix a la consomma-
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FIGURE 3-7A

Indices des prix des produits de base et des taux de change
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Indices mensuels des prix des produits de base et des taux de change en 2008
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FiGure 3-8

Taux directeur de la Banque du Canada, 2008
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tion ont progressé légerement, soit de 0,1 p. 100
en janvier, puis ils ont augmenté rapidement

(0,8 p. 100) en mai, avant de subir trois baisses
consécutives dans les trois derniers mois de 'année.

En dépit de cette volatilité, les prix ont augmenté a
un taux légerement supérieur a celui de 2007 pour
I'ensemble de I'année (figure 3-9). En 2008, les
consommateurs ont payé, en moyenne, 2,3 p. 100
de plus pour les biens et services du panier de l'in-
dice des prix a la consommation (IPC) qu'en 2007.
Cest la plus forte hausse de l'inflation depuis le taux
de 2,8 p. 100 enregistré en 2003.

Les prix de l'essence, du gaz, naturel, du mazout et
des autres combustibles ont fortement augmenté en
2008, ce qui a contribué pour beaucoup a 'augmen-
tation générale de I'IPC. Cependant, le repli impor-
tant des prix de 'essence, du mazout et des autres
combustibles a aussi contribué 2 la baisse des prix a
la consommation en fin d’année.

Les cotits d’hébergement ont augmenté de 4,4 p. 100
en 2008, représentant environ la moitié de I'augmen-
tation de I'IPC pour I'année. Malgré le ralentissement
du marché du logement au Canada, celui-ci est
demeuré assez robuste au cours de la plus grande
partie de 2008. La vigueur continue du marché a
haussé les cotits des logements occupés par leurs pro-
priétaires, ce qui a largement contribué a I'augmenta-
tion annuelle de I'TPC. Comme pour I'énergie, les
colits des logements occupés par leurs propriétaires
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FIGURE 3-9
IPC et IPC de référence, 2004-2008
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ont commencé 2 fléchir dans la derniére partie de
'année, notamment les frais d’intéréts sur les préts
hypothécaires et les cotits de remplacement.

La hausse des prix de certains produits alimentaires,
notamment les produits céréaliers, a été a l'origine
d'une augmentation marquée des prix des aliments
en 2008. En revanche, la diminution des prix des
produits électroniques, des vétements et des chaus-
sures ainsi que la baisse du prix d’achat ou de loca-
tion des voitures ont freiné 'augmentation de I'TPC,
comme ce fut le cas de la réduction de la taxe sur

les produits et services (TPS), passée de 6 p. 100 a

5 p. 100 en janvier 2008. Globalement, sept des huit
grandes composantes du panier de I'TPC ont enregis-
tré des hausses, dominées par le logement et 'alimen-
tation. Les vétements et chaussures ont été la seule
grande composante ou les prix ont reculé.

Au niveau provincial, la progression des prix a la
consommation a continué a varier sensiblement au
pays en 2008, mais moins qu'en 2007. Les hausses
ont varié entre 1,7 p. 100 au Nouveau-Brunswick

et deux fois ce taux a I'Tle-du- Prince-Edouard

(figure 3-10). Les écarts observés dans 'augmentation
du cotit du logement, qui ont varié de 3,1 p. 100 en
Colombie-Britannique a 9,7 p. 100 en Saskatchewan,
sont largement responsables de la forte disparité entre
les provinces. Le Nouveau-Brunswick et I'Alberta
sont les seules provinces ot les prix a la consomma-
tion ont fléchi entre 2007 et 2008.
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Ficure 3-10
IPC par province, 2008
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Apercu de la perfor

commerciale C

u chapitre du commerce, 'année 2008 a

débuté sur une note résolument expansion-

niste. Cependant, avec la propagation de la
turbulence financiere et le repli progressif de I'écono-
mie mondiale, le commerce a commencé a montrer
des signes de faiblesse vers la fin de 'année.

Le Canada a exporté des biens et services pour une
valeur de 557,9 milliards de dollars en 2008, com-
parativement a 530,3 milliards de dollars en 2007.
Sous l'effet d’une forte progression des prix, les
exportations de biens ont atteint 489,9 milliards de
dollars, tandis que les volumes exportés fléchissaient
de 7,7 p. 100. La valeur du commerce a été grande-
ment influencée par la hausse des prix des produits
de base. La robustesse des prix de ces produits a aussi
eu un impact sur la valeur du dollar canadien, qui
s'est maintenu autour de la parité avec le dollar E.-U.
durant la premiere moitié de I'année. Cependant, le
mouvement haussier des prix n’est pas allé au-dela
des trois premiers trimestres de 2008, les prix chu-
tant au dernier trimestre lorsque les effets de la crise
économique ont commencé a se manifester. Les
exportations de services ont enregistré un léger gain
en 2008, pour s’établir a 68,0 milliards de dollars.

Les importations de biens et services au Canada ont
atteint 533,3 milliards de dollars I'an dernier, un gain
par rapport au niveau de 501,5 milliards de dollars
enregistré en 2007. Tant les biens que les services
étaient en hausse, atteignant respectivement 442,7
milliards de dollars et 90,5 milliards de dollars. La
croissance des importations de biens a cessé apres

le troisieme trimestre. Les importations ont fléchi au
quatriéme trimestre avec le recul des volumes impor-
tés. Les prix a I'importation ont augmenté durant

les trois premiers trimestres, reflétant notamment la
hausse des prix des produits de base; la tendance sest
poursuivie au quatrieme trimestre, mais cette fois sous
leffet de la dépréciation rapide du dollar canadien.

Dans les sections suivantes, nous examinons la per-
formance du Canada dans ses échanges de biens et
services, en débutant par un apercu de I'évolution du
commerce des biens et services avec nos principaux
partenaires,’ suivi d'un examen du commerce des
biens et du commerce des services et d'une breve
analyse du solde du compte courant.

Les biens et services

La valeur des exportations canadiennes de biens et
services dans le monde a progressé de 5,2 p. 100 I'an
dernier, les prix des ressources naturelles, notamment
de I'énergie, ayant joué un role clé dans cette perfor-
mance. Les exportations de biens ont dominé les
gains, avec une croissance de 5,8 p. 100, tandis que
les exportations de services avancaient de 1,1 p. 100
(tableau 4-1). Les importations de biens et services
ont progressé plus rapidement que les exportations
par une marge appréciable, avancant de 6,3 p. 100;
les importations de biens ont dominé a nouveau les
gains avec une hausse de 6,7 p. 100, tandis que les
importations de services augmentaient de 4,7 p. 100.
Les importations totales de biens et services ayant
progressé plus rapidement que les exportations
totales, le solde commercial du Canada a diminué de
4 2 milliards de dollars, a 24,7 milliards de dollars,
en 2008. Lessentiel de la baisse, soit quelque 3,4 mil-
liards de dollars, est imputable au secteur des ser-
vices, ou le déficit s'est creusé pour atteindre 22,5
milliards de dollars. excédent du commerce des
biens a diminué de 0,9 milliard de dollars pour s’éta-
blir 2 47,2 milliards de dollars.

Les exportations et les importations de biens et ser-
vices étaient en hausse sur tous les marchés (Etats-
Unis, Union européenne, Japon et reste du monde),
a I'exception des importations de biens et services du
Japon, qui ont accusé un recul (figures 4-1 et 4-2).

Le dollar canadien a relativement bien fait face au
dollar E-U. pendant une bonne partie de I'année,

1 Lexpression « principaux partenaires » est employée dans la balance des paiements pour ventiler les transactions internationales a un
niveau plus détaillé que le commerce total avec 'ensemble des pays. Dans ce chapitre, les principaux partenaires commerciaux sont les
Etats-Unis, le Japon, I'Union européenne et le reste du monde (RAM).
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TaBLEAU 4-1

1V. APERCU DE LA PERFORMANCE COMMERCIALE DU CANADA

Commerce des biens et services du Canada avec ses principaux partenaires, 2008 (en millions de dollars et variation annuelle en pourcentage)

Exportations de biens et services

(roissance par

2008 Part en 2008  rapport a 2007 (%)

Solde du commerce

Importations de biens et services d g
des biens et services

Croissance par
2008 Part en 2008  rapport a 2007 (%) 2008

Monde 557 922 100,0 5,2 533271 100,0 6,3 24 651
E.-U. 407 129 73,0 38 332395 62,3 4,6 74135
UE 52 689 9,4 3,1 62 224 11,7 6.8 -9 536
Japon 13 294 24 16,5 14 237 2.7 -6,5 -943
RAM* 84 810 15.2 12,1 124 415 233 13,0 -39 605

Exportations de biens

Croissance par
Part en 2008  rapport a 2007 (%)

Solde du commerce

Importations de biens ;
P des biens

Croissance par

2008 Part en 2008  rapport a 2007 (%) 2008

Monde 489 916 100,0 5,8 442 (24 100,0 6,7 47.195
E.-U. 369 934 75,5 39 280 711 63,4 4,1 89 224
UE 39 650 8,1 34 46 591 10,5 10,2 -6 941
Japon 11 874 2.4 18,9 11 615 2,6 -3,0 259
RdM* 68 458 14,0 16,8 103 807 234 Bk -35 350

Exportations de services

Croissance par
2008 Part en 2008  rapport a 2007 (%)

Solde du commerce

Importations de services ’
des services

Croissance par

2008 Part en 2008  rapport a 2007 (%) 2008

Monde 68 006 100,0 11 90 547 100,0 o

E.-U. 37 197 587 3,2 51 684 Byl T -14 489
UE 13 038 19,2 2.1 15 633 173 -2,1 -2 595
Japon 1420 2 -0,2 2623 29 -19.4 -1203
RdM* 16 352 24,0 -4,0 20 608 22,8 T -4 255

RdM* : Reste du monde
Source : Statistique Canada, CANSIM, tableau 376-001

FiGure 4-1

Exportations de biens et services par grande région, 2003-2008
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FIGURE 4-2
Importations de biens et services par grande région, 2003-2008
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ce qui a exercé des pressions sur les exportateurs.
[’¢économie des Etats-Unis était déja en récession

en 2008 (voir le chapitre 3) et il n’est pas étonnant
de constater que la croissance des échanges commer-
ciaux du Canada avec ce pays ait été inférieure 2 celle
des échanges avec le reste du monde. Les exporta-
tions de biens et services du Canada aux Etats-Unis
ont progressé de 3,8 p. 100 I'an dernier, tandis que
les importations ont cra de 4,6 p. 100 (figure 4-3).
Nonobstant une croissance plus lente, il y a eu aug-
mentation absolue des exportations, et le Canada a
réussi 2 bonifier son excédent commercial avec les
Etats-Unis de 0,5 milliard de dollars, a 74,7 milliards
de dollars, en 2008. Les Etats-Unis sont le seul grand
partenaire commercial avec lequel le Canada enregis-
tre un excédent. En outre, cet excédent a été suffi-
samment important en 2008 pour compenser les
déficits affichés avec les autres grands partenaires
commerciaux du Canada et permettre a ce dernier de
maintenir un excédent commercial net avec le monde.

Les exportations totales vers 'UE ont progressé de

3,1 p. 100 en 2008, la faible croissance des exporta-
tions de biens et le recul des exportations de services
au Royaume-Uni ayant limité les gains. Par contre, les
importations totales en provenance de cette région
ont augmenté a un rythme beaucoup plus élevé, soit
6,8 p. 100, entrainant une aggravation de 2,4 mil-

FiGure 4-3
Croissance des exportations et des importations de biens et services
par grande région, 2008

Variation annuelle (%)

Exportations Importations

M Monde MEU B UE M japon B Reste du monde

Source : Statistique Canada

liards de dollars du déficit commercial bilatéral avec
la région, qui atteint 9,5 milliards de dollars. Cette
situation a fait disparaitre environ 60 p. 100 de la
baisse de 3,9 milliards de dollars du déficit commer-
cial observée en 2007.

u cours des cinq dernieres années, le com-

merce du Canada s'est progressivement

diversifié. La part des Etats-Unis dans les
échanges du Canada a reculé sensiblement sur la
période 2004-2008, cédant 5,3 points de pourcen-
tage pour s'établir a 67,8 p. 100 du commerce total.
La baisse a été plus prononcée du coté des exporta-
tions (-5,5 points de pourcentage) que du coté des
importations (-4,7 points de pourcentage). Néan-
moins, les Etats-Unis demeurent, de loin, le plus

Exportations

Diversification du commerce du Canada

important partenaire commercial du Canada. La
part du Japon dans les échanges totaux a aussi
reculé en raison d’une progression plus lente des
importations. La part de I'UE est allée en augmen-
tant, surtout du coté des exportations. Le principal
gagnant en termes de part de marché est le groupe
des pays non membres de 'OCDE, qui représente
aujourd’hui 13,9 p. 100 du commerce total du
Canada, ce qui signifie une hausse de 3,6 points
de pourcentage durant les cinq derniéres années.

PARTS REGIONALES DU COMMERCE DES BIENS ET SERVICES DU CANADA, 2004-2008 (POURCENTAGE)

Ensemble du commerce

Importations

2004 2008 2004 2008 2004 2008
Monde 100,0 100,0 100,0 100,0 100,0 100,0
Etats-Unis 78,5 73,0 67,1 62,3 7311 67,8
Union européenne 7.7 9.4 11,2 11,7 93 10,5
Japon 2 2.4 29 2,7 2,6 2.5
Autres pays de TOCDE 3,6 46 5,8 6,0 4.6 52
Pays non membres de 'OCDE 8,0 10,6 13,0 17,4 10,3 13,9
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es ventes a l'étranger des filiales de sociétés
canadiennes représentent un moyen impor-

des affaires sur le marché international — elles
équivalent a pres de 85 p. 100 de la valeur des
exportations canadiennes de biens et services.
Les données les plus récentes indiquent que la
croissance des ventes des filiales étrangeres de
sociétés canadiennes dépasse celle des exporta-
tions par une marge grandissante. En 2006, ces
ventes ont augmenté de plus de 6 p. 100, tandis
que les exportations, sous leffet d'un dollar fort
et d'autres facteurs, croissaient a un rythme infé-
rieur a 1 p. 100. La progression des ventes a été
la plus forte dans les filiales établies dans les pays
non membres de 'OCDE' : un bond de 40 p. 100
des ventes mondiales de ces filiales en 2006 a
porté la valeur de leurs ventes a peu prés au
méme niveau que celui des ventes des filiales
canadiennes situées en UE. Parallelement, la part
des ventes des filiales canadiennes aux Etats-Unis
a diminué a un peu plus de la moitié des ventes
mondiales des filiales canadiennes. Cette tendance
traduit la croissance plus forte de I'investissement
direct du Canada dans les pays non membres de
'OCDE qu'aux Etats-Unis ces dernieres années et
l'effet de I'appréciation du dollar canadien sur les
ventes converties en dollars E.-U.

Les ventes de biens et services des filiales a I'étran-
ger détenues majoritairement par des entreprises
canadiennes ont augmenté de 26 milliards de dol-
lars (6,4 p. 100) en 2006 pour atteindre 441 mil-
liards de dollars. Cest la troisieme augmentation
annuelle consécutive apres trois années de repli,
portant les ventes totales a leur plus haut niveau
depuis que des statistiques sur le commerce des
filiales ont commencé a étre compilées en 1999.

Les ventes étaient en hausse tant chez les pro-
ducteurs de biens que chez les fournisseurs de
services — les ventes de biens ont augmenté plus
rapidement que les ventes de services (figure 1).
La solide croissance observée dans le secteur des
mines et de I'extraction pétroliere et gaziere a été
le principal moteur de I'expansion des ventes des
producteurs de biens. Parmi les fournisseurs de
services, la forte expansion du secteur des finances

tant pour les entreprises canadiennes de faire

Les ventes a I’étranger des filiales étrangéres de sociétés canadiennes

FiGURe |

Ventes de biens et services des sociétés affiliées & I'étranger

Milliards $

. Biens . Services . Total

Source: Statistique Canada, Statistiques sur le commerce des
sociétés affiliées a I'étranger, tableau 376-0061.

et des assurances non bancaires a été largement
contrebalancée par une baisse dans le secteur des
industries de I'information et des industries cultu-
relles, limitant ainsi le taux de croissance pour les
fournisseurs de services a environ la moitié de
celui observé les deux années précédentes.

Répartition géographique des ventes et

de 'emploi

La part des ventes totales détenue par les filiales
de sociétés canadiennes aux Etats-Unis a régressé
de 64,3 p. 100 en 1999 a 54,4 p. 100 en 2006
(tableau 1). Divers facteurs peuvent expliquer
cette tendance. Premieérement, l'investissement
direct du Canada a I'étranger (IDCE) s'est diversi-
fi¢ hors des Etats-Unis. Deuxiémement, I'apprécia-
tion du dollar canadien par rapport au dollar
américain diminue la valeur des ventes exprimée
en dollars canadiens. Troisiemement, la croissance
de la consommation aux Etats-Unis a ralenti ces
derniéres années.

En 2006, le recul des ventes des filiales de sociétés
canadiennes en Union européenne (hors du
Royaume-Uni) s'est soldé par une baisse globale
des ventes en UE, interrompant la tendance haus-
siere observée au cours des années précédentes.

1 Les pays non membres de 'OCDE sont les pays de I'extérieur de 'UE qui ne sont pas membres de 'OCDE.
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Tasieau |

Répartition géographique des ventes et de I'emploi des filiales de sociétés canadiennes a I'étranger, 2006

VENTES

2006 Croissance
(millions $)  2005/2006 (%) 2006 (%) (milliers)

EmpLOI
Part en 2006 Croissance Part en
2005/2006 (%) 2006 (%)

Monde 441 121 6.4 100,0 1 084 -0,3 100,0
Etats-Unis 240 094 21 544 595 4.8 549
Union européenne 86 100 -7,1 19,5 225 1,8 20,8
Autres pays de TOCDE 32875 109 7,5 73 0,0 6,7
Pays non membres de 'OCDE 82 053 40,1 18,6 192 15,0 17.7

En conséquence, la part des ventes mondiales
des filiales de sociétés canadiennes détenue par
les filiales établies en UE (19,5 p. 100) a glissé
légerement sous le niveau enregistré en 1999,
soit 19,6 p. 100.

Par ailleurs, les ventes des filiales de sociétés cana-
diennes dans les autres pays de 'OCDE et les pays
non membres de 'OCDE (les deux autres régions
outre les Etats-Unis et 'UE pour lesquelles nous
disposons de données sur le commerce des filiales
a l'étranger) ont vu leur part respective des ventes
mondiales des filiales de sociétés canadiennes a
létranger augmenter durant la méme période.
Leffet conjugué d'un déclin des ventes en UE et
d’une progression de 40 p. 100 des ventes des
sociétés affiliées sur les marchés des pays non
membres de 'OCDE l'année précédente a permis
aux filiales établies sur les marchés des pays non
membres de 'OCDE d’atteindre une part des
ventes totales des filiales canadiennes a I'étranger
(18,6 p. 100) a peu pres égale a celle des filiales
de sociétés canadiennes présentes en UE.

Les sociétés affiliées de propriété canadienne
employaient 3 000 personnes de moins en 2006
que I'année précédente — un renversement de la
tendance 2 la hausse observée depuis plusieurs
années —portant 'emploi a2 un peu plus de 1 mil-
lion de postes (baisse de 0,3 p. 100). Avec, en téte,
le secteur des mines et de l'extraction pétroliere et
gaziere, les producteurs de biens ont vu leur effec-
tif total augmenter de 10 000 postes. Cependant,
la baisse de I'emploi dans les industries de I'infor-
mation et les industries culturelles ainsi que dans
le secteur de la gestion d’entreprises ont joué un
role de premier plan dans la perte de 13 000
postes parmi les fournisseurs de services en 2006.

Ces pertes d’emplois sont survenues entierement
aux Etats-Unis ot 30 000 postes ont disparu au

cours de I'année. Entre 1999 et 2006, la part des
Etats-Unis dans I'emploi total des filiales de socié-
tés canadiennes a l'étranger a reculé de plus de

62 p. 100 a environ 55 p. 100. Les pays de I'UE
et les pays non membres de 'OCDE ont accaparé
I'essentiel de la part de 'emploi total des filiales de
sociétés canadiennes a I'étranger perdue par les
filiales situées aux Etats-Unis.

Valeur des ventes des filiales de sociétés
canadiennes a I'étranger en comparaison

des exportations

Avec la croissance récente des ventes des filiales
canadiennes établies sur les marchés des pays

non membres de 'OCDE, celles-ci représentent
aujourd’hui 177 p. 100 des exportations cana-
diennes vers les pays non membres de 'OCDE
(figure 2). De facon similaire, les ventes des filiales
canadiennes situées en UE atteignent pres du

FIGURE 2
Ventes des sociétés affiliées a I'étranger en proportion des exportations
totales (pourcentage des exportations de biens et services, 2006)

Pourcentage

Monde E.-U. UE Autres Paysnon
pays de membres
I'OCDE de 'OCDE

Source: Statistique Canada, Statistiques sur le commerce des
sociétés affiliées a I'étranger, tableau 376-0061, Balance
des paiements, tableau 376-0001
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double de la valeur des exportations vers cette
région. Comme il est beaucoup plus probable que
les entreprises canadiennes desservent le marché
américain par des exportations que par des ventes
de sociétés affiliées dans ce pays, les ventes totales
des filiales de sociétés canadiennes aux Etats-Unis

demeurent largement inférieures aux exportations
canadiennes vers ce pays. Méme a cela, le ratio

de ces ventes aux exportations a augmenté légere-
ment en 2006 pour atteindre un peu plus de

60 p. 100, a la faveur d’une expansion plus rapide
des ventes des filiales que des exportations.

Le déficit du commerce des biens et services avec

le Japon a fondu de pres de 2,9 milliards de dollars,
amoins de 1 milliard de dollars (943 millions de
dollars), en 2008. Les importations de biens ont fl¢-
chi de 3,0 p. 100, tandis que les importations de ser-
vices se repliaient de 19,4 p. 100, résultant en une
baisse globale des importations de 6,5 p. 100. Paral-
lelement, la croissance de 16,5 p. 100 des exporta-
tions canadiennes au Japon a constitué la meilleure
performance a 'exportation du Canada avec l'ensem-
ble de ses grands partenaires commerciaux, selon les
chiffres de la balance des paiements. Les exportations
de biens au Japon ont bondi de 18,9 p. 100, tandis
que les exportations de services s'inclinaient légére-
ment (0,2 p. 100).

Le commerce du Canada avec le reste du monde
(c.-a-d. le monde a I'exclusion des Etats-Unis, de 'UE
et du Japon) a été tres robuste en 2008. Malgré une
baisse de 4,0 p. 100 des exportations de services, les
exportations totales de biens et services ont progressé
de 12,1 p. 100, tandis que les importations augmen-
taient de 13,0 p. 100. Le bilan net est un accroisse-
ment du déficit commercial avec cette région de

5,1 milliards de dollars, a 39,6 milliards de dollars.

Le commerce des biens

Les biens constituent le volet le plus important des
échanges commerciaux, équivalant a plus de sept fois
les services du coté des exportations et a environ cinq
fois les services du coté des importations. Les expor-
tations de biens ont progressé de 5,8 p. 100 en 2008
pour atteindre 489,9 milliards de dollars, ce qui
représente une augmentation de 26,9 milliards de
dollars par rapport 2 2007. Les gains ont été générali-
sés et les exportations vers tous les grands partenaires
commerciaux étaient en hausse.

Plus de la moitié du gain total observé dans les
exportations de biens provient de I'augmentation
des exportations aux Etats-Unis, qui ont avancé de
3,9 p. 100 (13,8 milliards de dollars) sur 'année.

Les exportations étaient en hausse au cours des trois
premiers trimestres, mais elles ont régressé fortement
au quatrieme trimestre, reculant de 12,2 p. 100

(11,9 milliards de dollars) en comparaison du troi-
siéme trimestre. Pour I'ensemble de I'année, les
exportations de biens aux Etats-Unis ont atteint
369,9 milliards de dollars.

La catégorie « reste du monde » vient au second rang
pour ce qui est de la hausse globale des exportations
de biens du Canada. Les exportations vers cette
région ont bondi — de 16,8 p. 100 (9,8 milliards de
dollars) a 68,5 milliards de dollars — ce qui équivaut
a un peu plus du tiers de 'augmentation totale des
exportations de biens.

Les exportations plus élevées au Japon (18,9 p. 100,
soit 1,9 milliard de dollars) et dans I'UE (3,4 p. 100,
soit 1,3 milliard de dollars), accaparent le reste des
gains.

Les importations de biens ont augmenté de 6,7 p. 100
(27,7 milliards de dollars), a 4427 milliards de dol-
lars, en 2008. Comme dans le cas des exportations,
les Etats-Unis et le reste du monde sont responsables
de la plus grande partie de la hausse, les autres
grands partenaires commerciaux du Canada ayant
fait des contributions plus modestes. Le gain

le plus important du co6té des importations a été ins-
crit par le reste du monde, suivi des Etats-Unis. Les
importations de biens en provenance du reste du
monde ont augmenté de 12,8 milliards de dollars,
pour atteindre 103,8 milliards de dollars, tandis

que les importations de biens des Etats-Unis se sont
accrues de pres de 11,0 milliards de dollars, a 280,7
milliards de dollars.

Vient ensuite I'UE : les importations de cette région
ont progressé de 4,3 milliards de dollars, a 46,6 mil-
liards de dollars. Les importations de biens du Japon
ont fléchi de 0,4 milliard de dollars en 2008, ce qui
a contribué a limiter la progression totale.

Nonobstant 'augmentation marquée des exportations
aux Etats-Unis I'an dernier, la part détenue par ce
pays dans les exportations totales de biens du Canada
areculé de 76,9 p. 100 a 75,5 p. 100 d’une année

a lautre. Néanmoins, les Etats-Unis demeurent la
principale destination des exportations de biens
canadiens, suivis du reste du monde, a 14,0 p. 100
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FiGure 4-4
Croissance des exportations de biens par grand groupe, 2008 (variation annuelle en pourcentage)
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(hausse de 1,3 p. 100), de I'UE, 2 8,1 p. 100 (baisse
de 0,2 p. 100) et du Japon, a 2,4 p. 100 (hausse de
0,3 p. 100). Du coté des importations, les Etats-Unis
ont fourni 63,4 p. 100 des importations totales de
biens (baisse de 1,6 p. 100), suivis du reste du
monde, 2 23,4 p. 100 (hausse de 1,5 p. 100), de
I'UE, a 10,5 p. 100 (hausse de 0,3 p. 100) et du
Japon, 2 2,6 p. 100 (baisse de 0,3 p. 100).

Les importations de biens ayant progressé plus rapi-
dement que les exportations de biens, le solde du
commerce des biens s'est refermé légerement en
2008, soit de 0,9 milliard de dollars, a 47,2 milliards
de dollars. Ces dernieres années, le Canada a généra-
lement enregistré un excédent dans ses échanges de
biens avec les Etats-Unis mais des déficits avec tous
les autres grands partenaires commerciaux. I'an der-
nier, cette situation a changé et le Canada a enregistré
un léger excédent dans son commerce des biens avec
le Japon — 0,3 milliard de dollars.

Performance sectorielle du commerce
des biens?

Leffet des fortes hausses de prix qui ont dominé
les marchés des produits de base durant la plus

grande partie de 2008 se reflete dans la performance
commerciale des secteurs axés sur les ressources — la
croissance des exportations s'est limitée aux produits
énergétiques, aux biens et matériaux industriels’,
ainsi qu'aux produits de l'agriculture et de la péche.
Laugmentation des exportations a été gonflée par les
prix, alors que les volumes diminuaient de 7,7 p. 100
en 2008 comparativement a I'année précédente
(figure 4-4). Les prix a l'exportation ont commencé a
régresser dans la seconde moitié de 'année, lorsque
les prix des produits de base ont battu en retraite et
que le ralentissement économique s’est confirmé.

Les exportations de produits énergétiques ont pro-
gressé de 37,2 p. 100 en 2008 par rapport a I'année
précédente, pour atteindre 125,7 milliards de dollars.
Bien que les Etats-Unis demeurent le principal
consommateur de produits énergétiques canadiens,
la demande croissante de charbon dans la région de
I'Asie-Pacifique a stimulé les exportations d’énergie
vers cette région. I'approvisionnement en charbon
des pays d’Asie-Pacifique a été perturbé en début
d’année en raison de tempétes de neige et d'inonda-
tions subites qui ont frappé les principaux fournis-
seurs de la région. Avec un bond de 36,1 p. 100 sur

2 Cette section est fondée sur I'analyse présentée dans la publication de Statistique Canada, Commerce international des marchandises : revue

annuelle 2008, no 65-208-X au Catalogue, 2009.

alliages, ainsi que divers autres produits et matériaux de base

Les biens et matériaux industriels englobent les minerais métalliques, les produits chimiques, les plastiques, les engrais, les métaux et
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I'année, les prix a 'exportation des produits énergé-
tiques sont a l'origine de la plus grande partie des
gains affichés. Les volumes ont tout de méme aug-
menté légerement, soit de 0,8 p. 100.

Les gains enregistrés dans les exportations d’orge,

de canola et de blé ont contribué a la hausse de

18,9 p. 100 des exportations de produits de I'agricul-
ture et de la péche par rapport aux niveaux de 2007.
Sous l'effet des hausses de prix, la valeur des exporta-
tions d’'orge a bondi de 42,8 p. 100 pour atteindre
693 millions de dollars. La remontée des exportations
de canola s’explique par la demande venant de I'in-
dustrie du biodiésel. Une récolte record de canola et
des prix plus élevés expliquent le bond de 71,3 p. 100
des exportations de ce produit, qui ont atteint 3,9 mil-
liards de dollars. Les hausses de prix (58,6 p. 100)
expliquent aussi I'augmentation de 48,1 p. 100 des
exportations de blé.

Le secteur des biens et matériaux industriels était

en progression pour la cinquieme année de suite,

les exportations ayant augmenté de 6,3 p. 100, a
111,3 milliards de dollars, en 2008. Pres des deux
tiers des gains inscrits sont imputables aux exporta-
tions de produits chimiques, de plastiques, d’engrais
et de métaux et alliages. Les exportations de produits
chimiques, de plastiques et d’engrais ont cra de

8,2 p. 100, a 35,9 milliards de dollars, en raison d’ex-
péditions plus importantes d’uranium et de potasse.
La croissance des exportations de potasse est due a
une demande accrue aux Etats-Unis, mais aussi en
Inde, au Brésil, en Chine et en Malaisie.

Les exportations de métaux et alliages sont demeu-
rées robustes en 2008, gagnant 4,5 p. 100 pour
atteindre 39,9 milliards de dollars, sous l'effet de
prix et de volumes plus élevés. Les exportations de
meétaux précieux €taient aussi en expansion a cause
de la forte demande et des prix plus élevés — notam-
ment pour l'or — sur les marchés mondiaux.

Les exportations de machines et de matériel ont fléchi
légerement (0,5 p. 100) en 2008, pour s’établir
92,9 milliards de dollars. Le recul des exportations
d’aéronefs et d’autres matériels de transport, ainsi

que d’autres machines et matériel, traduit des
volumes moins élevés. Le secteur plus restreint

des machines et du matériel industriels et agricoles

a vu ses exportations avancer de 4,9 p. 100, grace a
des prix et des volumes plus élevés.

Pour la quatrieme année d'affilée, les exportations de
produits forestiers ont régressé en 2008 (12,3 p. 100),
a 25,7 milliards de dollars. Plus de 95 p. 100 de la
baisse absolue provient du bois d’ceuvre et des

produits de scierie. Une demande chancelante et I'af-
faiblissement des prix ont fait plonger de 27,3 p. 100
les exportations de ces produits. La chute des expor-

tations de pate de bois a été en partie compensée par
une augmentation des exportations de papier journal
et de papier.

Parallelement a I'essoufflement de la demande 2 la
consommation aux Etats-Unis, en Europe et ailleurs,
les exportations de biens de consommation ont baissé
de 3,0 p. 100 en 2008, a 18,2 milliards de dollars,
tandis que les volumes exportés fléchissaient de

3,3 p. 100.

Les exportations de produits de 'automobile ont
reculé de 21,0 p. 100 en 2008 par rapport a I'année
précédente, pour sétablir a 61,1 milliards de dollars.
Ces produits affichent une tendance a la baisse
depuis 2002. Celle-ci est imputable a une diminution
des volumes — la crise économique ayant déprimé
les ventes de voitures et de camions légers aux Etats-
Unis et laissé les constructeurs de voitures avec des
stocks croissants. Les exportations de voitures ont
diminué de 14,8 p. 100, tandis que les exportations
de camions et de pieces de véhicules automobiles
chutaient de 44,4 p. 100 et de 18,7 p. 100,
respectivement.

Du coté des importations, la plupart des secteurs
étaient en progression en 2008 (figure 4-5). Cette
expansion est attribuable a une combinaison de prix
et de volumes plus élevés : les prix ont monté de

6,2 p. 100 sur I'année, tandis que les volumes étaient
en hausse de 0,5 p. 100. Caugmentation des prix
sexplique par la hausse des prix des produits de base
dans la premiére moitié de 2008 et par la déprécia-
tion du dollar canadien face au dollar E.-U. durant

la seconde moitié de I'année.

Les importations de produits énergétiques étaient en
hausse pour la sixieme année consécutive, gagnant
44,9 p. 100, 2 53,0 milliards de dollars, sous I'effet
de prix et de volumes plus élevés.

Le pétrole brut a dominé la liste des gains grace a une
augmentation des prix au cours des trois premiers tri-
mestres de I'année; durant cette période, les importa-
tions ont avancé de 44,4 p. 100, a 34,2 milliards de
dollars. Les importations de pétrole, de charbon et
d’autres produits connexes ont aussi augmenté grace
a des prix et des volumes croissants. lessence, le car-
burant diesel et le carburant pour avion ont aussi
contribué a I'augmentation des importations de
produits énergétiques, alors que les prix du pétrole
étaient en forte hausse dans la premiére moitié de
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FiGure 4-5

Croissance des importations de biens par grand groupe, 2008 (variation annuelle en pourcentage)
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l'année. Les importations de gaz naturel des Etats-
Unis ont aussi progressé en 2008.

Des prix plus élevés et une demande accrue se sont
traduits par une augmentation de 11,8 p. 100 des
importations de produits de I'agriculture et de la
péche. Les importations de fruits et légumes étaient
en hausse de 8,8 p. 100 I'an dernier, tandis que les
importations d’autres produits de I'agriculture et de
la péche progressaient de 13,0 p. 100.

La montée des prix durant la plus grande partie de
l'année explique le gain de 7,6 p. 100 des importa-
tions de biens et matériaux industriels en 2008,
puisque les volumes étaient en retrait. La valeur
accrue des importations de métaux et alliages pré-
cieux (gain de 30,6 p. 100 a 5,5 milliards de dollars)
a contribué a cette hausse a la faveur d’un raffermisse-
ment du prix de l'or.

Les métaux et minerais métalliques ont profité de
prix plus élevés en 2008 (12,7 p. 100), les volumes
importés n‘augmentant que marginalement. Les prix
et les volumes plus élevés se sont soldés par une pro-
gression de 13,3 p. 100 de la valeur des importations
de ces produits.

Les importations de produits chimiques et de plas-
tiques étaient aussi en hausse — de 4,6 p. 100 —a
31,6 milliards de dollars. Lessentiel de I'augmentation

Biens de
consommation

Biens Machines  Automobile

industriels

est attribuable a l'importation d'ingrédients actifs
utilisés dans la production de divers médicaments.

Les importations de produits forestiers ont reculé
de 3,0 milliards de dollars en 2007, a 2,9 milliards
de dollars en 2008, en raison de la faiblesse de la
demande et du fléchissement des prix.

Les importations de biens de consommation ont aug-
menté grace a des prix et a des volumes plus élevés.
La demande de vétements et de chaussures a dominé
les gains, les volumes importés progressant de

5,2 p. 100; la progression des importations d’autres
biens de consommation a été plus modeste, soit

2,1 p. 100. Les prix des produits de consommation
importés ont augmenté de 2,2 p. 100 I'an dernier.

Enfin, les importations de produits de 'automobile
étaient en baisse de 10,1 p. 100 sur 'année précé-
dente, a 72,0 milliards de dollars, mettant fin a quatre
années de croissance. Les pieces d’automobiles ont
dominé le tableau des pertes, chutant de 14,9 p. 100,
en partie a cause d'une greve en début d’année chez
un fabricant de pieces américain et d'un climat de
vente défavorable.

Les importations de camions et d’autres véhicules
automobiles ont diminué de 13,5 p. 100, la hausse
des prix de I'essence durant la premiere moitié de
l'année contribuant a un ralentissement des ventes.
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TasLEAU 4-2

Commerce des services par grande catégorie, 2008 (en millions de dollars et variation annuelle en pourcentage)

ENSEMBLE DES SERVICES

2008

Exportations

Variation
par rapport par rapport
42007 ($)

Croissance

a 2007 (%)

2008

Importations

Variation par Croissance
par rapport
a 2007 (%)

rapport a
2007 (%)

2008

Solde

Variation
par rapport
a 2007 (%)

Monde 68 006 726 1,1 90 548 4 080 4,7 -22 542 -3 354
E.-U. 37 195 1148 3,2 51 684 3 577 74 -14 489 -2429
UE 13 038 265 2 15633 -330 -2,1 -2 595 595
Japon 1420 -3 -0,2 2623 -633 -194 -1203 630
RdM* 16 352 -686 -4.0 20 608 1465 T -4 256 -2 151
VOYAGES

Monde 16 212 422 2.5 28 855 2192 82 -12 643 -2 614
E.-U. 7 655 -637 -7,7 16 541 1274 83 -8 886 -1911
UE 3109 -48 -1,5 il AT 376 7.8 -2 068 424
Japon 423 -43 9,2 193 -5 -2,5 230 -38
RdM* 5025 306 0.5 6 945 548 8.6 -1 920 -242
TRANSPORT

Monde 13 025 869 7,1 21716 1683 8.4 -8 691 -814
E.-U. 5355 233 4.5 8416 028 12,4 -3 061 -695
UE 3481 111 3,3 5190 303 6,2 -1 709 -192
Japon 535 31 6,2 509 3 0,6 26 28
RAM* 3655 495 157 7 600 450 6,3 -3945 45
SERVICES COMMERCIAUX

Monde 36 905 130 0,4 38 870 179 0,5 -1 965 -49
E.-U. 23 639 1471 6,6 26 376 1 360 5,4 -2 737 111
UE 6 194 170 2.8 4971 -1012 -16,9 1233 1182
Japon 425 6 1,4 1 886 -632 -25,1 -1 461 638
RAM* 6 646 -1 517 -18,6 5 638 463 8,9 1008 -1 980
SERVICES GOUVERNEMENTAUX

Monde 1 864 150 8,8 1105 23 2k 759 127
E.-U. 546 81 17,4 350 15 45 196 66
UE 254 34 15,5 296 4 1,4 42 30
Japon 37 3 8.8 35 1 2.9 2 2
RAM* 1027 32 32 425 5 32 602 27
RdM* : Reste du monde

Source : Statistique Canada, publication no 67-001 au Catalogue

Les importations de voitures de tourisme ont aussi
fléchi dans un contexte de prix a la baisse.

Le commerce des services

En 2008, les exportations de services canadiens ont
crit de 1,1 p. 100, a 68,0 milliards de dollars, tandis
que les importations avangaient de 4,7 p. 100, 2 90,5
milliards de dollars, entrainant un déficit du com-
merce des services de 22,5 milliards de dollars pour
I'année. Cest 3,4 milliards de dollars de plus quen
2007. Lécart est largement imputable 2 une détériora-
tion de 2,6 milliards de dollars du déficit des voyages
et, dans une moindre mesure, 2 une hausse de 0,8

milliard de dollars du déficit des transports. Le déficit
des services commerciaux s'est refermé légerement,
tandis que I'excédent des services gouvernementaux
a augmenteé.

Le Canada enregistre des déficits dans son commerce
des services avec tous ses grands partenaires (tableau
4.2). Les Etats-Unis viennent en téte, a 14,5 milliards
de dollars, suivis du reste du monde, a 4,3 milliards
de dollars. Les déficits enregistrés avec 'UE et le
Japon sont plus modestes, soit 2,6 milliards de dol-
lars et 1,2 milliard de dollars, respectivement.



LE COMMERCE INTERNATIONAL DU ANADA

Soutenues par une devise relativement forte durant la
plus grande partie de I'année, les dépenses de voyage
des Canadiens a l'étranger ont augmenté de 8,2 p. 100
en 2008. Parallelement, les dépenses de voyage des
étrangers au Canada ont fléchi de 2,5 p. 100, ce qui
a creusé le déficit au poste des voyages. Les dépenses
de voyage aux Etats-Unis, qui représentent environ
57,0 p. 100 des dépenses totales a I'étranger, ont
progressé de 8,3 p. 100, tandis que les dépenses de
voyage dans I'UE et le reste du monde ont crtt de

7,8 p. 100 et de 8,6 p. 100, respectivement; par
contre, elles étaient en recul de 2,5 p. 100 pour le
Japon. Une augmentation de 6,5 p. 100 des dépenses
des visiteurs en provenance du reste du monde n'a
que partiellement comblé la baisse de 7,7 p. 100 des
dépenses des visiteurs américains. Les visiteurs euro-
péens et japonais ont aussi réduit leurs dépenses au
Canada I'an dernier en comparaison avec 2007.

Les exportations de services de transport ont aug-
menté de 7,1 p. 100 'an dernier. Elles étaient en
hausse vers tous les grands partenaires commerciaux,
la région du reste du monde chapeautant la liste des
gains (15,7 p. 100). Le déficit commercial sest toute-
fois creusé dans cette catégorie, les importations des
services de transport progressant plus vite (8,4 p. 100)
que les exportations. Encore une fois, la hausse s'ap-
plique aux importations en provenance de tous les
grands partenaires commerciaux du Canada avec, en
téte, les Etats-Unis (gain de 12,4 p. 100).

Les échanges de services commerciaux du Canada
sont dominés par le commerce avec les Etats-Unis.
En 2008, ce pays a recu 64,1 p. 100 des exportations
et fourni 67,9 p. 100 des importations dans cette
catégorie. Le commerce des services commerciaux
du Canada avec les Etats-Unis a fortement progressé
I'an dernier, les exportations aux Etats-Unis gagnant
6,6 p. 100, tandis que les importations en prove-
nance de ce pays avancaient de 5,4 p. 100. Par
contre, les échanges de services commerciaux du
Canada avec ses autres partenaires ont régressé, les
exportations cédant 9,2 p. 100 et les importations,
8,6 p. 100. Les modestes gains faits dans les exporta-
tions vers 'UE et le Japon ont été entierement annu-
lés par un recul de 18,6 p. 100 des exportations vers
le reste du monde. Cest la situation opposée que
T'on observe pour les importations, ot les fortes
baisses des importations venant de I'UE et du Japon
(16,9 p. 100 et 25,1 p. 100, respectivement) ont été
compensées par des gains dans les importations en
provenance du reste du monde.

En ce qui a trait aux services de voyage, la plus
grande partie de la détérioration du déficit s'explique
par la baisse des exportations de voyages personnels
(3,9 p. 100) et la progression de 10,0 p. 100 des
importations. Les voyages personnels ont représenté
plus de 80 p. 100 des exportations et des importa-
tions de services de voyage. Les exportations de
voyages d'affaires ont avancé de 4,0 p. 100, tandis
que les importations reculaient de 1,3 p. 100 I'an
dernier, limitant 'augmentation du déficit global

du commerce des services de voyage.

Dans le cas des services de transport, les exportations
ont été d’environ 7,9 milliards de dollars inférieures
aux importations en 2007. Le déficit s'est creusé en
2008 alors que la croissance des exportations a été
inférieure a celle des importations. Le Canada a ins-
crit des déficits pour les voyages maritimes et aériens,
mais un léger excédent pour les voyages terrestres et
par d’autres modes de transport. En 2008, le trans-
port maritime est celui qui a connu l'expansion la
plus rapide, les exportations ayant progressé de

15,3 p. 100 et les importations, de 14,1 p. 100. Les
importations et les exportations de services de trans-
port aérien ont crt au méme rythme, soit 4,9 p. 100.
Pour le transport maritime et le transport aérien, la
valeur des exportations équivalait 2 environ la moitié
de celle des importations, de sorte que les gains abso-
lus du coté des exportations ont été inférieurs a ceux
des importations; le déficit commercial a donc aug-
menté dans les deux sous-catégories. Du coté du
transport terrestre et des autres modes de transport,
la faible augmentation de 0,4 p. 100 (12 millions

de dollars) a été inférieure a celle de 1,5 p. 100 des
importations (35 millions de dollars), entrainant une
légere réduction de 'excédent de 1,0 milliard de dol-
lars observé dans ce groupe.

La performance a été tres inégale dans les services
commerciaux, alors que cing des onze sous-
catégories ont marqué des gains et que les six autres
ont accusé des baisses — du coté tant des exportations
que des importations, bien que les mouvements

ne touchent pas nécessairement les mémes sous-
catégories. Tel quindiqué ci-dessus, il y a eu une
legere détérioration de 49 millions de dollars du
déficit global du commerce des services commerciaux
en 2008.

Les exportations de services commerciaux ont aug-
menté de 0,4 p. 100 (130 millions de dollars) I'an
dernier, alors que les baisses survenues dans les ser-
vices de gestion (6,9 p. 100), les autres services finan-
ciers (6,6 p. 100), les redevances et droits de licences
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armi les sept grandes catégories de produits,
trois — les produits de I'agriculture et de la
péche, les produits de la forét et les produits
énergétiques — ont constamment affiché des excé-
dents commerciaux depuis 1990 et, a ce jour, ils
demeurent excédentaires. Deux autres produits —
les machines et les biens de consommation —
ont toujours accusé des déficits commerciaux.
Les biens et matériaux industriels ont enregistré
des excédents croissants depuis 2002, mais cet

Milliards $
80

L’évolution de 'excédent commercial du Canada

Solde commercial par grand groupe, 1990-2008

excédent s'est stabilisé en 2008. Les produits de
l'automobile ont inscrit des excédents jusqu'en
2007, mais par la suite ils ont montré un solde
deéficitaire qui a augmenté sensiblement en 2008.
Les exportations canadiennes de produits de
l'automobile ont chuté pendant quatre années
consécutives, tandis que importations ont continué
a augmenter jusqu’en 2008, année ot la tendance
sest renversée.
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(5,1 p. 100), les services de communication

(4,9 p. 100) et les services d'informatique et d’infor-
mation (4,0 p. 100) ont été entierement contrebalan-
cées par des hausses dans les services de construction
(64,8 p. 100), les services d’architecture, de génie et
autres services techniques (13,8 p. 100), la recherche-
développement (9,6 p. 100) et les services audio-
visuels (7,3 p. 100).

Du coté des importations, les gains largement
concentrés dans les sous-catégories des redevances
et des droits de licences (9,8 p. 100) et des services
de gestion (5,5 p. 100) n'ont été que partiellement
annulés par les reculs des autres services financiers
(15,1 p. 100), des services d'informatique et d'infor-
mation (11,9 p. 100) et la recherche-développement
(9,6 p. 100). Dans I'ensemble, les importations de
services commerciaux ont crai de 0,5 p. 100 (179

millions de dollars) en 2008 par rapport aux niveaux
de 2007.

Il importe de signaler que, dans le contexte des
bouleversements qui ont secoué le secteur financier
en 2008, l'activité commerciale dans le secteur des
finances et les services connexes était en baisse, alors
que les conditions du crédit se sont resserrées et
qu’il est devenu de plus en plus difficile d’évaluer les
risques liés a toute une variété d'instruments finan-
ciers. En 2008, les exportations globales de services
d'assurances et d’autres services financiers ont retraité
de 187 millions de dollars, tandis que les importa-
tions ont chuté de 603 millions de dollars.

Le compte courant

Le compte courant saisit les flux de transactions entre
le Canada et ses partenaires commerciaux. Le plus
important volet du compte courant est celui des
échanges de biens et services, comme nous l'avons
déja mentionné. Les deux autres volets rendent
compte des paiements et des rentrées au titre des reve-
nus de placement, ainsi que des transferts courants.
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En 2008, le solde du compte courant a diminué de
3,4 milliards de dollars, 2 10,2 milliards de dollars.
Bien que le compte courant ait été excédentaire pour
ensemble de I'année, il a enregistré un déficit de 7,5
milliards de dollars (sur une base désaisonnalisée) au
quatrieme trimestre de 2008, le premier a survenir
depuis le second trimestre de 1999.

Les biens et services expliquent la totalité de la baisse
de excédent global du compte courant en 2008, le
principal facteur ayant été le déficit plus important
du commerce des services, notamment les services de
voyage. De méme, I'excédent du commerce des biens

a continué a s'amenuiser, les importations progressant
plus rapidement que les exportations.

On observe une légere amélioration du déficit au
poste des revenus de placement, qui a rétréci de

0,2 milliard de dollars, a 14,0 milliards de dollars.

La baisse marquée des bénéfices tirés des investisse-
ments directs du Canada a 'étranger a ét€ presque
entierement compensée par la baisse des intéréts
versés sur les avoirs bancaires. Le déficit des transferts
courants sest contracté de 0,7 milliard de dollars, a
0,4 milliard de dollars, contre 1,1 milliard de dollars
en 2007.

a part du commerce canado-américain

représentée par les échanges intra-entre-

prises — les échanges entre des entreprises
liées de part et d’autre de la frontiere' —a diminué
constamment depuis le début des années 90. Cela
incite a penser quen facilitant le commerce trans-
frontiere, la mise en ceuvre de 'ALE Canada-Etats-
Unis (1989) et de TALENA (1994) a réduit le
besoin pour les entreprises américaines et cana-
diennes d'étre présentes des deux cotés de la fron-
tiere pour y faire des affaires. En d’autres termes,
dans un contexte de libre-échange, des chaines
d’approvisionnement fiables peuvent étre créées
entre des entreprises non liées. Leffet des deux
accords sur la baisse des échanges intra-entre-
prises entre les Etats-Unis et le Canada ressort
aussi de la part beaucoup plus élevée des échanges
intra-entreprises entre les Etats-Unis et les autres
partenaires commerciaux de ce pays dans le
monde développé. Il est notable que pres de
90 p.100 des échanges intra-entreprises entre les
Etats-Unis et le Canada survienne entre des socié-
tés meres américaines et leurs filiales, mais que les
échanges entre des sociétés meres canadiennes et
leur filiales soient beaucoup plus limités.

En 2006, derniére année pour laquelle des don-
nées sont disponibles, 28,7 p. 100 du commerce
des biens entre le Canada et les Etats-Unis était
constitué d’échanges intra-entreprises, contre
plus de 40 p. 100 au début des années 90. Cela
équivaut a des échanges bilatéraux d’'une valeur

1 Pour une explication plus détaillée des échanges intra-
entreprises, voir Le commerce international du Canada, Le
point sur le commerce et 'investissement - 2008, p. 44.

Les échanges intra-entreprises entre le Canada et les Etats-Unis

Part des échanges intra-entreprises dans le commerce des biens
entre le Canada et les Etats-Unis
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Source : Bureau de I'économiste en chef, MAECI
Données : U.S. Bureau of Economic Analysis
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de 153,9 milliards de dollars E.-U.2 Bien que la
part des échanges intra-entreprises dans le com-
merce canado-américain ait diminué, leur valeur a
doublé depuis 1990. Le fait que le commerce bila-
téral des biens entre le Canada et les Etats-Unis ait
triplé durant cette période explique la diminution
de la part des échanges intra-entreprises.

En 2006, environ 31,0 p. 100 de toutes les expor-
tations de biens canadiens aux Etats-Unis ont eu
lieu a l'intérieur d’entreprises, tandis qu'un peu
plus du quart (25,6 p. 100) des importations de
biens au Canada en provenance des Etats-Unis
étaient de méme nature. En grande majorité
(87,5 p. 100), les échanges intra-entreprises ont
trait a des biens échangés par des sociétés meres
américaines plutdt que par des sociétés meres
canadiennes, et environ la moitié de ces échanges
entre des sociétés meres américaines et leurs
filiales canadiennes est constituée de matériel

de transport. Plus de 80 p. 100 des exportations
intra-entreprises canadiennes concernaient des
filiales canadiennes exportant vers leur société
mere aux Etats-Unis, tandis que seulement

17,2 p. 100 des exportations intra-entreprises
canadiennes étaient le fait de sociétés meres cana-
diennes expédiant des biens vers leurs filiales aux
Etats-Unis. Du coté des importations, 95,2 p. 100
des importations intra-entreprises au Canada
concernaient des filiales canadiennes important

Part des échanges intra-entreprises dans le commerce avec les

Etats-Unis, 2006
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Etats-Unis et des multinationales américaines a I'étranger.

de leur société mere américaine, tandis que seule-
ment 4,8 p. 100 des importations intra-entreprises
au Canada étaient le fait de filiales aux Ftats-Unis
réexpédiant des biens vers leur société mere

au Canada.

Environ 72,4 p. 100 des échanges intra-entre-
prises entre le Canada et les Etats-Unis sont surve-
nus dans le secteur manufacturier en 2006, contre
79,6 p. 100 en 2000. Le secteur manufacturier
englobe le matériel de transport, les produits
chimiques, les machines et le matériel et les
autres produits manufacturés. Prés de la moitié
des échanges intra-entreprises canado-américains
ont porté sur du matériel de transport, principale-
ment des véhicules automobiles. La diminution
de l'importance des échanges intra-entreprises
dans le secteur du matériel de transport explique
en bonne partie la baisse observée de la part totale
des échanges intra-entreprises entre le Canada

et les Etats-Unis.

En 2006, le commerce de gros occupait une

part importante des échanges intra-entreprises
(16,7 p. 100); cette part est demeurée stable au
cours des dernieres années. Les mines et « les
autres industries » représentaient un peu plus

de 10 p. 100 des échanges intra-entreprises entre
le Canada et les Etats-Unis.

Parmi les pays du G7, le Canada occupe l'avant-
dernier rang pour ce qui est de la part des
échanges intra-entreprises avec les Etats-Unis,
devant I'ltalie. Le Japon affiche, de loin, la part
la plus élevée d’échanges intra-entreprises avec
les Etats-Unis (89,1 p. 100), suivi de I'Allemagne
(66,3 p. 100). La part élevée du Japon met en
relief I'importance des filiales engagées dans le
commerce de gros, qui représentent pres des
trois-quarts des échanges intra-entreprises entre
le Japon et les Etats-Unis. Les parts du Royaume-
Uni et de la France étaient, respectivement, de
52,2 p. 100 et 42,8 p. 100. Malgré une part relati-
vement modeste, la valeur absolue des échanges
de biens intra-entreprises entre le Canada et

les Etats-Unis n'est pas négligeable; en effet, le
Canada vient au second rang derriere le Japon a
ce chapitre en raison de la taille méme du com-
merce canado-américain.

2 Les données proviennent du U.S. Bureau of Economic Analysis et couvrent les activités des multinationales étrangéres aux
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Points saillants de I’évolu
commerce des marchandises du ¢

ans le chapitre précédent, nous avons brossé
un large tableau du commerce canadien. Les
produits énergétiques, qui ont subi de fortes
fluctuations de prix en cours d’année, ont été a l'ori-
gine de changements importants dans la performance
commerciale du Canada au niveau bilatéral et régio-
nal. De méme, les prix élevés des métaux et des
produits agricoles ont influé sur les mouvements
observés dans les échanges de ces produits. La réces-
sion économique aux Etats-Unis et le ralentissement
persistant du marché de I'habitation dans ce pays ont
eu de profondes répercussions sur le commerce des
produits de I'automobile et des produits forestiers.
Ces facteurs ont entrainé une contraction des
échanges de ces produits et infléchi I'évolution

de la performance commerciale des provinces.

Dans ce chapitre, nous examinons plus en détail les
points saillants du commerce des marchandises du
Canada en 2008 — au niveau des principaux parte-
naires commerciaux, des produits de base et des pro-
vinces — en utilisant des statistiques sur le commerce
canadien compilées au niveau de la classification
détaillée des produits et des pays'.

Les exportations de marchandises canadiennes ont
atteint 484,4 milliards de dollars en 2008 et les
importations de marchandises, 433,2 milliards de
dollars. Une bonne partie de ces échanges se concen-
tre sur un petit nombre de pays. En 2008, six pays —
les Etats-Unis, le Royaume-Uni, le Japon, la Chine, le
Mexique et 'Allemagne — représentaient pres de sept
dollars pour chaque tranche de huit dollars d’expor-
tations de marchandises et six dollars pour chaque
tranche de huit dollars d'importations des marchan-
dises. Fait a signaler, le Japon a regagné le troisieme
rang au classement des destinations des exportations
canadiennes, tandis que la Chine est retombée en

quatrieme position; la Corée du Sud a progressé de
trois échelons, devenant la septieme destination en
importance des exportations du Canada.

Pour ce qui est des produits qui ont soutenu la per-
formance commerciale du Canada en 2008, le pétrole
brut, les huiles de pétrole et les autres gaz tirés du
pétrole (principalement le gaz naturel) ont dominé
les échanges de produits énergétiques du Canada,
intervenant pour la plus grande partie de 'augmenta-
tion des niveaux d’'importations et d’exportations et
de l'excédent commercial. Les échanges avec les
Etats-Unis ont été le principal moteur de la croissance
du commerce des produits énergétiques durant la
plus grande partie de 2008; dans le cas du charbon,
la progression sexplique par la forte demande prove-
nant de l'Asie, due a des problemes d’approvisionne-
ment au niveau régional. Dans les secteurs de
lautomobile et des produits liés a 'automobile, c’est
encore une fois le commerce avec les Etats-Unis qui
est a l'origine de I'évolution observée; dans ce cas,
toutefois, il y a eu un repli des échanges accompagné
d’une sérieuse détérioration des soldes commerciaux
pour les voitures et les camions.

Au-dela des produits énergétiques, les autres produits
liés aux ressources qui ont eu une influence considé-
rable sur les échanges commerciaux du Canada en
2008 sont notamment le blé et le canola, ou les fortes
hausses de prix et de bonnes récoltes au Canada
coincidant avec de mauvaises récoltes ailleurs ont fait
grimper les niveaux d’exportation, mais les prix plus
élevés ont aussi gonflé les valeurs a I'importation. LCor
a connu une année exceptionnelle, alors que les prix
ont atteint de nouveaux sommets et que la demande
a été robuste, propulsant a la fois les exportations

et les importations; le soufre a aussi contribué a une
progression marquée des exportations de métaux et

1 Les statistiques sur le commerce canadien se présentent sous deux formes : les statistiques compilées sur une base douaniére et celles qui
sont compilées sur la base de la balance des paiements. Au chapitre 4, I'analyse du commerce avec les « principaux partenaires » a été
faite a I'aide des données du commerce produites sur la base de la balance des paiements. Les statistiques sur les échanges commerciaux
désagrégés au niveau des produits de base et des pays individuels sont produites uniquement sur une base douaniere. Comme le
chapitre 5 examine I'évolution du commerce 2 un niveau détaillé, les données qui y sont présentées refletent les statistiques compilées

une base douaniére.
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minéraux. Les exportations de potasse ont augmenté
sensiblement, grace 2 la demande provenant des
Etats-Unis et de certaines grandes économies émer-
gentes, tandis que les exportations d'uranium vers
I'Europe étaient en net recul.

Dans le secteur de la fabrication de pointe, les expor-
tations de matériel téléphonique et de pieces accu-
saient une forte baisse, mais les importations de ces
produits ont enregistré une croissance robuste. Tant
les exportations que les importations d’aéronefs ont
diminué en 2008 en raison du fléchissement de la
demande au Canada et aux Etats-Unis. Cependant,
les exportations et les importations de turbines a gaz,
surtout utilisées dans le secteur aéronautique, ont for-
tement progressé, principalement sous l'effet d'une
augmentation des échanges avec les Etats-Unis.

Le commerce avec les dix
principaux partenaires
commerciaux du Canada

Les exportations de marchandises

Les exportations de marchandises canadiennes vers
le monde ont progressé de 7,5 p. 100 en 2008, pour
atteindre 484,4 milliards de dollars, une augmenta-
tion de 33,7 milliards de dollars.

Les Etats-Unis ont été la principale destination des
exportations de marchandises du Canada, accaparant
un peu plus des trois quarts des exportations totales.
En dépit d'une demande léthargique?, les exporta-
tions aux Etats-Unis ont gagné 20,4 milliards de
dollars (5,7 p. 100) en 2008, pour sétablir 2 376,3
milliards de dollars, en raison principalement de la
hausse des prix des produits de base durant la pre-
miere moitié de 'année. La plus grande partie des
gains est attribuable aux produits énergétiques,
notamment le pétrole brut, en hausse de 25,8 mil-
liards de dollars (62,0 p. 100) et le gaz naturel, en
hausse de 5,2 milliards de dollars (18,2 p. 100); les
exportations de produits de I'automobile ont par
contre chuté brusquement. Les exportations de
camions ont reculé de 6,1 milliards de dollars

(63,8 p. 100), tandis que les exportations de voitures
baissaient de 5,9 milliards de dollars (14,9 p. 100).
Les exportations de pieces d’'automobiles étaient aussi
en baisse de 2,8 milliards de dollars (22,0 p. 100).

Le Royaume-Uni arrive au second rang des destina-
tions des exportations canadiennes avec 13,1 milliards
de dollars (2,7 p. 100). Le ralentissement marqué de
I'économie britannique a assombri les perspectives

a2

2 Au chapitre 1,
contraction aux Etats-Unis

d’exportation du Canada dans ce pays, ce qui
explique que les exportations n'aient progressé que
de 2,0 p. 100. Les exportations d'or ont fait une
contribution positive, avec une augmentation de
52,5 p. 100, imputable 2 la forte hausse du prix de
ce métal mentionnée au chapitre précédent. La valeur
des exportations de diamants a plus que doublé,
atteignant pres de 1,4 milliard de dollars. La demande
accrue d’or et de diamants 2 des fins de placement
explique vraisemblablement la montée des exporta-
tions de ces produits depuis que la crise financiére

a frappé de plein fouet le Royaume-Uni en 2008.

Le Japon a repris le troisieme rang (délogeant la
Chine) en 2008, alors que les exportations vers ce
pays ont bondi de 20,2 p. 100, a 11,1 milliards de
dollars. Les exportations de charbon ont plus que
doublé pour atteindre 2,3 milliards de dollars, une
conséquence directe des problemes éprouvés par les
fournisseurs traditionnels de charbon de la région,
tels que la Chine (tempétes de neige) et 'Australie
(pluies torrentielles et des inondations). Les exporta-
tions de canola et de blé ont aussi augmenté par suite
des récoltes record enregistrées au Canada et d’'un
resserrement de ['offre en provenance d’autres pays,
causé par un climat chaud et sec. Les exportations

de canola étaient en hausse de 56,3 p. 100, a 1,4 mil-
liard de dollars, tandis que les exportations de blé ont
fait un bond de 76,0 p. 100, pour s’établir a 551 mil-
lions de dollars.

La Chine a glissé au quatri¢me rang, méme si les
exportations canadiennes vers ce pays ont progressé
de 10,4 milliards de dollars (9,2 p. 100). Les exporta-
tions de soufre en Chine ont presque triplé, avancant
de 544,1 millions de dollars, 2 819,6 millions de dol-
lars. Comme dans le cas du Japon, les exportations
canadiennes de charbon en Chine étaient en hausse,
gagnant 158 millions de dollars — douze fois le
niveau enregistré en 2007. Les exportations de
graines de canola ont progressé de 451 millions

de dollars, a 781,9 millions de dollars, tandis que

les exportations d’huile de canola fléchissaient de
75,6 millions de dollars, a 172,9 millions de dollars.
Le bilan pour les produits du nickel est partage :

les exportations de nickel brut ont fléchi de 322,7
millions de dollars, tandis que les exportations de
mattes de nickel et d’autres produits intermédiaires
ont augmenté de 166,3 millions de dollars.

Le Mexique était le cinquieme plus important pays
d’accueil des exportations canadiennes en 2008.

il est précisé que les dépenses de consommation ont décéléré, tandis que les importations de biens ont subi une
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Exportateurs canadiens : vendre davantage de produits sur plus

de marchés

es exportateurs canadiens se sont progressi-

vement diversifiés, tant pour ce qui est du

nombre de marchés desservis que du nom-
bre de produits exportés. Dans les éditions passées
de Le commerce international du Canada, 'analyse
des données du Registre des exportateurs' a révélé
que le nombre d’entreprises desservant unique-
ment le marché américain a diminué, tandis que
le nombre d’entreprises exportant aux Etats-Unis
et vers d’autres marchés, ou uniquement vers des
marchés autres que les Etats-Unis avait augmenté.
Lanalyse de cette année, fondée sur les données
disponibles pour les cing années les plus récentes,
vient confirmer que le nombre moyen de marchés
par exportateur a augmenté et que le nombre
d’exportateurs qui desservent plusieurs marchés
a bondi de pres de 40 p. 100. En termes de diver-
sification des produits, le nombre d’exportateurs
canadiens qui vendent plus d’'un produit hors
du marché nord-américain a aussi augmenté de
fagon spectaculaire.

Les dernieres données indiquent que le nombre
moyen de destinations desservies par les expor-
tateurs canadiens est passé de 1,8 en 2001 a 2,5
en 2006. Méme si le nombre d’entreprises expor-
tant vers un seul marché est encore beaucoup
plus élevé que celui des entreprises desservant

TasLeau |

Exportateurs canadiens, 2001-2006

plusieurs marchés — plus de 32 000 contre moins
de 12 000 (tableau 1), il n’en demeure pas moins
que le nombre d’exportateurs desservant plusieurs
marchés a progressé de 38 p. 100 entre 2001 et
2006. Ce gain est encore plus impressionnant
lorsqu’on considere que le nombre total d’expor-
tateurs a diminué de 8 p. 100 au cours de la
période. En effet, 3 000 entreprises de plus on
commencé a desservir de multiples marchés, tan-
dis que le nombre d’exportateurs desservant un
seul marché a chuté de plus de 7 000. Ce recul est
en partie attribuable au fait que des exportateurs
desservant un seul marché ont commencé a
exporter sur plus d'un marché.

Cette croissance du nombre d’exportateurs desser-
vant plus d’'un marché est entierement attribuable
aux PME?. Le nombre de PME exportant vers plus
d’une destination a augmenté de 48 p. 100, pas-
sant de 7 046 en 2001 a 10 406 en 2006. Durant
cette période, le nombre de PME exportant en
Asie et en Europe a augmenté de fagon significa-
tive — de 56 p. 100 et 42 p. 100, respectivement —
tandis que le nombre de PME exportant aux Etats-
Unis a diminué (figure 1).

Les exportateurs canadiens diversifient non seule-
ment leurs marchés, mais aussi leurs gammes de

VARIATION VARIATION EN

2001 2006 ABSOLUE POURCENTAGE
Nombre total d’exportateurs 48 140 44 127 -4 013 -8,3
Valeur moyenne des exportations (millions $) 7,5 8,6 1,2 16,0
Nombre moyen de destinations 1,8 2,5 0,7 38,8
Exportant vers un seul marché 39 591 32 296 -7 295 -18,4
Exportant vers plusieurs marchés 8 549 11 831 3282 38,4
Exportant un seul produit 19 217 16 969 -2 248 -11,7
Exportant plusieurs produits 28923 27 158 -1765 -6,1

1 Le Registre des exportateurs est une base de données compilée par Statistique Canada qui renferme des données sur les exporta-
teurs au niveau de l'entreprise et de I'établissement. Les données ayant servi a 'analyse présentée dans cette section de Le com-
merce international du Canada sont celles recueillies au niveau de Ientreprise. Au moment d'écrire ces lignes, les dernieres
données disponibles portaient sur I'année 2006. A noter que les données employées dans I'édition de I'an dernier de Le commerce
international du Canada portaient uniquement sur les exportateurs dont les ventes dépassaient 30 000 dollars, alors que I'édition
de cette année renferme des données portant sur 'ensemble des exportateurs.

2 Aux fins de I'analyse, les PME (petites et moyennes entreprises) sont celles qui comptent moins de 200 employés.
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produits. Méme si le nombre total d’exportateurs
offrant plusieurs produits a fléchi de 6 p. 100, la
part de la population totale des exportateurs qu'ils
représentent a augmenté. En outre, il y a eu une
progression notable de la diversification des pro-
duits hors du marché nord-américain. Bien que le
nombre d’exportateurs offrant plusieurs produits
ait diminué au total et pour '’Amérique du Nord
(comme le montre la figure 2), les autres régions
affichent une forte augmentation du nombre
d’exportateurs offrant plusieurs produits. Cela

est notamment vrai de 'Océanie et de 'Afrique,

FiGure |
Croissance du nombre d’exportateurs entre 2001 et 2006
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ott le nombre d’exportateurs canadiens expédiant
plusieurs produits a doublé.

La diversification des marchés et des produits a
vraisemblablement été un facteur de premier plan
dans 'augmentation de la valeur moyenne des
exportations par entreprise, qui est passée de

7,5 millions de dollars en 2001 a 8,6 millions de
dollars en 2006. Cette tendance est particuliere-
ment marquée dans le cas des PME exportatrices,
dont la valeur moyenne des exportations est pas-
sée de 2,4 millions de dollars en 2001 a 3,2 mil-
lions de dollars en 2006.

FIGURE 2

Croissance en pourcentage du nombre d’exportateurs offrant
plusieurs produits par région de destination, 2001-2006
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Les exportations au Mexique ont atteint 5,8 milliards
de dollars, ce qui représente une hausse de 887,2
millions de dollars (17,9 p. 100) par rapport a 2007.
Les exportations de canola, en progression de 365,7
millions de dollars (80,3 p. 100) et les exportations
de charbon, en hausse de 127,3 millions de dollars
(593,0 p. 100) ont dominé la liste des gains. Parmi
les autres avancées dignes de mention, il y a les
exportations de circuits électroniques intégrés et

de piéces de machines, qui ont connu des hausses
de 259,1 millions de dollars et de 140,0 millions de
dollars, respectivement.

CAllemagne se classait au sixieme rang en 2008,
alors qu'elle occupait le septieme rang en 2007.

Les exportations vers I'Allemagne ont progressé de
594,1 millions de dollars (15,3 p. 100) pour sétablir
24,5 milliards de dollars. Trois produits expliquent

I'essentiel de cette progression : le minerai de fer, en
hausse de 423,7 millions de dollars (96,2 p. 100),
le charbon, en hausse de 104,8 millions de dollars
(56,3 p. 100) et le minerai de cuivre, en hausse de
99,7 millions de dollars (66,2 p. 100).

La Corée du Sud arrivait en septieme place en 2008,
alors qu'elle était dixieme au classement en 2007. Les
exportations vers la Corée du Sud étaient en hausse
de 812,7 millions de dollars (27,0 p. 100), a 3,8 mil-
liards de dollars. Les exportations de charbon sont a
la base de la plus grande partie de cette augmenta-
tion, avec un gain de 717,9 millions de dollars
(129,3 p. 100).

Les Pays-Bas se classaient au huitieme rang en 2008,
les exportations vers ce pays ayant fléchi de 344,7
millions de dollars (8,5 p. 100), a 3,7 milliards de
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dollars. La dégringolade des exportations d'uranium
et d’autres éléments radioactifs et isotopes, soit 453,7
millions de dollars (84,8 p. 100), explique la plus
grande partie de ce repli. Parmi les autres baisses
notables des exportations, mentionnons le nickel brut
et l'aluminium brut, avec des pertes de 185,1 mil-
lions de dollars et de 111,0 millions de dollars, res-
pectivement. Contrebalangant en partie ces baisses,
les exportations d’huiles de pétrole autres que légeres
ont progressé de 666,8 millions de dollars.

Au neuvieme rang en 2008, on retrouvait la Belgique,
onzieme au palmares en 2007. Les exportations vers
la Belgique ont augmenté de 435,6 millions de dollars
(14,7 p. 100), a 3,4 milliards de dollars. La hausse

est essentiellement attribuable aux huiles de pétrole
autres que légeres et a la graine de lin, dont les expor-
tations ont progressé de 185,7 millions de dollars et
de 134,7 millions de dollars, respectivement.

Complétant la liste des dix principaux marchés
d’exportation du Canada, on retrouve la France en
dixieme place. Les exportations canadiennes vers la
France ont avancé de 3,7 p. 100 en 2008, a 3,2 mil-
liards de dollars.

Outre l'augmentation des exportations en Chine
notée précédemment, les exportations de marchan-
dises vers les autres pays du groupe BRIC ont pro-
gressé fortement avec, en téte, le Brésil (gain de 1,1
milliard de dollars, soit 70,7 p. 100), 'Inde (gain de
625,9 millions de dollars, soit 34,9 p. 100) et, enfin,
la Russie (gain de 348,2 millions de dollars, soit
30,3 p. 100).

Les importations de marchandises

Les Etats-Unis ont été la premiére source d’'importa-
tions de marchandises au Canada, avec un peu plus
de 1a moitié de nos importations totales. La valeur des
importations des Etats-Unis a atteint 226,9 milliards
de dollars en 2008, en hausse de 6,4 milliards de dol-
lars (2,9 p. 100) par rapport a 2007. Comme dans le
cas des exportations, la hausse des prix des produits
de base a eu un impact sur la valeur du commerce
d'importation. Les produits énergétiques ont enregis-
tré des gains appréciables (56,8 p. 100) avec, en téte,
les huiles de pétrole autres que légeres (1,8 milliard
de dollars), le gaz naturel (1,2 milliard de dollars), le
pétrole brut (1,2 milliard de dollars) et I'essence et les
autres carburants (833,6 millions de dollars). Les
métaux précieux, notamment l'or sous diverses
formes, ont aussi vu leurs exportations progresser

de quelque 1,2 milliard de dollars (44,7 p. 100). Le
ralentissement dans le secteur de 'automobile a fait
régresser les importations de voitures et de produits

connexes, qui ont fléchi de 12,2 p. 100 en 2008. Fait
a noter, les importations de pieces d’'automobiles ont
reculé de 3,0 milliards de dollars, les importations de
camions, de 2,0 milliards de dollars et les importa-
tions de voitures, de 1,2 milliard de dollars.

La Chine vient au second rang des sources d’'impor-
tations de marchandises au Canada. Les importations
en provenance de Chine étaient en hausse de 4,3 mil-
liards de dollars (11,3 p. 100), a 42,6 milliards de
dollars en 2008. Les gains étaient assez partagés avec,
en téte, le matériel téléphonique (515,8 millions de
dollars), le matériel informatique (426,9 millions de
dollars), les jeux vidéos (396,8 millions de dollars) et
le coke (241,5 millions de dollars).

Les importations de marchandises en provenance du
Mexique, qui demeure le troisieme plus important
fournisseur du Canada, ont progressé de 727,9 mil-
lions de dollars (4,2 p. 100), a 17,9 milliards de
dollars en 2008. Les importations de voitures ont
dominé les gains, soit 418,7 millions de dollars,
allant ainsi a 'encontre de la tendance générale a

la baisse des importations de voitures en 2008. Les
importations de téléviseurs, de téléphones cellulaires,
de pétrole brut et d’or ont aussi enregistré des gains
notables, soit 342,7 millions de dollars, 260,8 mil-
lions de dollars, 249,3 millions de dollars et 163,1
millions de dollars, respectivement. Les importations
plus faibles de camions (en baisse de 206,1 millions
de dollars), de pieces d’automobiles (en baisse de
121,7 millions de dollars) et de fils et cables isolés
(en baisse de 121,6 millions de dollars) sont venues
atténuer les gains.

Le Japon, qui occupe le quatrieme rang des dix prin-
cipales sources d'importations au Canada, est le seul

~ pays du groupe qui a vu ses importations au Canada

diminuer entre 2007 et 2008 : les importations ont
reculé de 166,8 millions de dollars (1,1 p. 100), a
15,3 milliards de dollars. Ce sont les pieces d’auto-
mobiles qui montrent le repli le plus marqué, soit
181,3 millions de dollars, tandis que les gains et les
pertes plus modestes enregistrés pour les autres biens
et produits de base se sont annulés les uns les autres.

Les importations en provenance d’Allemagne, la cin-
quieme source en importance pour le Canada, étaient
en hausse de 1,2 milliard de dollars (10,2 p. 100),

a 12,7 milliards de dollars. Les importations de voi-
tures, qui expliquent environ le quart de la hausse,
ont progressé de 307,0 millions de dollars. Viennent
ensuite les bateaux, avec un gain de 118,3 millions
de dollars, suivis des médicaments, en progression
de 110,2 millions de dollars.
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TaBLEAU 5-1
Commerce des marchandises du Canada par principaux produits (millions de dollars et pourcentage)

CROISSANCE CROISSANCE EvoLution
EXPORTATIONS DES IMPORTATIONS DES SOLDE EN DU SOLDE,
EN 2008  ExPoRTATIONS EN 2008  IMPORTATIONS 2008 2007-2008

PRODUITS AFFICHANT UN EXCEDENT COMMERCIAL
Exportations élevées et importations élevées

Pétrole brut 67 439 61,2 34107 414 33332 15628
Gaz de pétrole 37 203 18,7 4819 34,9 32 384 4 604
Voitures (particulieres) 34514  -14.7 26 959 -1,1 1335 *=5.652
Pétrole (non brut) 17913 351 10475 46,6 7 437 1320
Or 8 157 38,2 3788 284 4370 1418
Aéronefs, a moteur 6 900 -14,0 3556 -14,6 3344 -517
Turbines a gaz 3213 19,0 4 355 14,5 858 281
Total partiel 177 339 22,1 88 059 20,6 89280 17103
Exportations élevées et importations limitées

Aluminum brut 7 360 -19 342 9,7 7018 -105
B¢ et méteil 7 089 50,9 12 66,2 Q17 2 386
Potasse 6311 1092 21 20,6 6290 3291 g
Charbon 6176 . BT 1:335 2207 4841 3003
Bois de sciage 5370 -28.2 5079: ~12,5 4863 -2037
Pate chimique de bois 5226 -5,3 173 14,7 5053 -316
Papier journal, rouleaux ou feuilles 4264 6,6 59 478 4205 245
Canola (graines) 3882 112 104 282 3778 1591
Polymeres de I'éthylene, sous formes primaires 4 571 9,4 1352 114 3219 256
Total partiel 50 250 20,8 3906 9,8 43125 8 060

PRODUITS AFFICHANT UN DEFICIT COMMERCIAL
Exportations élevées et importations élevées

Pieces et accessoires d’automobiles L1 131 224 18 931 -14.9 -7 800 111
Meédicaments, sous forme de doses 5234 -3,0 8309 0,1 -3076 -171
Matériel téléphonique et pieces 4745 -19,0 6203 11,9 -1458  -1775
Véhicules de transport de marchandises 3681 -62,8 9229 -19,7 -5 549 -3035
Moteurs a pistons 2497 -24,0 5375 -12,0 -2 878 -59
Ordinateurs et périphériques 2435 25 8525 23 -6 090 -125
Circuits intégrés et pieces 2784 224 3691 1,5 -907 456
Pieces d’aéronefs 2 409 5.2 3703 13,6 -1 293 -324
Total partiel 34916 23,6 63966  -7,2 29050 -5821
Exportations limitées et importations élevées

Fils et cables isolés 977 -8,2 3009 -3,6 -2 032 24
Bulldozers, niveleuses, décapeuses, etc. 475 -14,5 3437 8,5 -2 962 -348
Téléviseurs, y compris moniteurs vidéos et projecteurs 349 15,3 3532 9.3 -3083 -321
Sieges (non professionnels) et pieces 1679 -185 3083 -6,7 -1 405 -159
Total partiel 3480 -6,3 13 862 Bl -10 382 -803
Total cumulatif 265 985 12,8 169 793 7,0 92 972 18 538
Monde, total 484,369 5 433 242 6,5 51127 7 416
Les importations du Royaume-Uni, qui occupe le dollars, que les importations d’essence et d’autres car-
sixieme rang, ont enregistré une augmentation de burants ont plus que doublé (gain de 169,3 millions
1,1 milliard de dollars (9,4 p. 100), a 12,6 milliards de dollars) et que les importations d’huiles de pétrole
de dollars. Les produits énergétiques sont a l'origine autres que légeres ont gagné 69,1 millions de dollars.

de l'augmentation, alors que les importations de

: ; Y Les importations en provenance de ’Algérie, passée
pétrole brut ont progressé de 812,5 millions de P E S 2

de la dixieme a la septieme place en 2008, ont
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progressé de 2,6 milliards de dollars (51,8 p. 100),

a 7,7 milliards de dollars. Ce gain est entierement
imputable au pétrole brut, qui représentait

99,97 p. 100 des importations canadiennes d’Algérie.

Les importations de Norvege, qui a glissé au hui-
tieme rang en 2008, ont augmenté de 853,2 millions
de dollars (15,9 p. 100), a 6,2 milliards de dollars.
T'augmentation est en partie due  la hausse de

868,6 millions de dollars des importations de pétrole
brut. Une baisse de 118,6 millions de dollars des
importations d’essence et d’autres carburants a été en
bonne partie annulée par la progression de 85,8 mil-
lions de dollars des importations d’alliages de fer et
I'accroissement des autres importations en prove-
nance de la Norvege.

Les importations de la Corée du Sud, qui se classe
au neuvieme rang, affichaient une hausse de 638,6
millions de dollars (11,9 p. 100), a 6,0 milliards de
dollars en 2008. Les gains étaient généralisés avec, en
téte de liste, les circuits intégrés électroniques (256,0
millions de dollars), les appareils téléphoniques
(111,4 millions de dollars), I'essence et les autres car-
burants (70,7 millions de dollars) et les huiles de
pétrole autres que légeres (64,9 millions de dollars).

Les importations de France, qui occupe le dixieme
rang, étaient en hausse de 845,9 millions de dollars
(16,6 p. 100), a 5,9 milliards de dollars. Les gains
étaient généralisés avec, au premier rang, l'essence
et les autres carburants (101,3 millions de dollars)
et les produits sanguins (76,4 millions de dollars).

Les importations de marchandises des pays du
groupe BRIC (sauf la Chine, examinée ci-dessus)
étaient en hausse pour la Russie (582,8 millions de
dollars, soit 38,9 p. 100) et I'Inde (222,4 millions de
dollars, soit 11,2 p. 100), tandis qu’elles ont fléchi
pour le Brésil (de 675,6 millions de dollars, soit
20,1 p. 100).

Le commerce des marchandises par
principaux produits
Le commerce du Canada est dominé par quelques

produits, et davantage encore du coté des exporta-
tions que du coté des importations® : 28 produits

représentaient plus de la moitié des exportations de
marchandises canadiennes en 2008, pres de 40 p.
100 des importations de marchandises et la totalité
de I'excédent du commerce des marchandises du
Canada. Comme il ressort du tableau 5-1, ces pro-
duits dominants entrent dans deux grandes catégo-
ries : ceux qui affichent un excédent commercial et
ceux qui montrent un déficit commercial. Dans
chaque catégorie, les échanges peuvent étre répartis
entre le commerce qui est largement bidirectionnel et
le commerce qui est principalement unidirectionnel®.

Les produits pour lesquels il y a un important com-
merce bidirectionnel (c.-a-d. un niveau élevé tant
d’exportations que d’'importations) et ot le Canada
enregistre un excédent commercial englobent les pro-
duits énergétiques, les voitures, l'or et les aéronefs.
Les produits axés sur les ressources qui figurent dans
ce groupe enregistrent une forte croissance, tant du
coté des exportations que du coté des importations,
en raison des effets de prix déja mentionnés. Les
reculs observés dans les échanges de produits manu-
facturés — les voitures et les avions — sont li¢s au
ralentissement de I'économie, bien que le commerce
des turbines a gaz ait augment¢.

Les produits pour lesquels le Canada enregistre un
niveau élevé d’exportations mais un niveau limité
d’'importations sont principalement des ressources
non énergétiques, par exemple le blé, la potasse et
les produits du bois. Plusieurs de ces produits ont
affiché des gains importants dans le contexte marqué
par les prix élevés des produits de base en 2008; le
bois d’ceuvre a toutefois poursuivi sa tendance bais-
siere a plus long terme.

Les produits pour lesquels il y a un commerce bilaté-
ral important mais ot le Canada enregistre un déficit
sont notamment les pieces d’automobiles et d’aéro-
nefs, les camions, les moteurs, le matériel de commu-
nication, ainsi que les ordinateurs et les circuits
intégrés — tous des produits manufacturés de pointe.
Les exportations ont largement chuté dans ce groupe.
En revanche, parmi ces produits, les importations
sont en baisse seulement pour les produits liés a I'au-
tomobile.

3 Les échanges des marchandises du Canada sont habituellement présentés selon ce qu'on appelle le Systéme harmonisé (SH) de classifica-
tion du commerce, un systeme international établi pour coder les produits échangés. Dans le systeme SH, le commerce est ventilé en
quelque 97 chapitres, correspondant 2 la classification a deux chiffres du SH. Chaque chapitre est ensuite ventilé en sous-catégories, cor-
respondant 2 la classification a quatre chiffres, et chaque sous-catégorie a quatre chiffres est elle-méme ventilée en produits individuels,
correspondant 2 la classification a six chiffres. Dans la présente section, nous examinons les principaux produits qui composent les
échanges commerciaux du Canada au niveau de la classification a quatre chiffres du SH.

4 Vingt-huit produits sont examinés, y compris les 19 principales exportations et les 19 principales importations, dont dix produits qui se
retrouvent a la fois du coté des principales exportations et des principales importations.
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Enfin, les produits pour lesquels le Canada enregistre
un niveau élevé d'importations mais un niveau limité
d’exportations entrent presque tous dans le secteur
des produits manufacturés de pointe. Les téléviseurs
et les moniteurs vidéo affichent des gains importants,
tandis que la performance a été plus terne pour les
autres produits.

Le commerce des marchandises par
grands groupes de produits

Dans cette section, nous examinons la performance
commerciale en 2008 pour les groupes de produits
suivants : produits énergétiques; véhicules et pieces;
machines et appareils mécaniques; machines et maté-
riel électriques et électroniques; matériel technique

et scientifique; produits agricoles et agroalimentaires;
minéraux et métaux; produits chimiques, plastiques
et caoutchouc; bois, pate et papier; textiles, vétements
et cuir; biens de consommation et produits manufac-
turés divers; et autre matériel de transport.

Produits énergétiques®

Tel quindiqué au chapitre 4, les produits énergé-
tiques ont joué un role clé dans l'accroissement
des exportations et des importations canadiennes
de marchandises en 2008, les fortes hausses des
prix de I'énergie étant responsables de la plus
grande partie des gains.

Les exportations canadiennes de combustibles et
huiles minéraux ont bondi de 40,5 milliards de dol-
lars (43,1 p. 100) en 2008, a 134,4 milliards de dol-
lars. Les importations de ces produits ont augmenté
de facon presque aussi spectaculaire, soit de 15,8 mil-
liards de dollars (41,8 p. 100), a 53,7 milliards de
dollars pour I'année. En conséquence, l'excédent
commercial des produits énergétiques a augmenté

de 24,6 milliards de dollars, passant de 56,0 milliards
gie dollars a 80,6 milliards de dollars. En 2008, les
Etats-Unis ont recu 86,0 p. 100 des exportations
d’énergie du Canada et ils ont fourni 38,6 p. 100 de
nos importations d’énergie; ces échanges sont respon-
sables de la totalité de l'augmentation de l'excédent
commercial.

Trois produits — le pétrole brut, le pétrole non brut
et les autres gaz de pétrole (principalement le gaz
naturel) — comptent pour plus de 90 p. 100 des
échanges commerciaux de produits énergétiques,
tant du coté des exportations que du coté des impor-
tations. Le pétrole brut arrive en téte avec la moitié
des exportations d'énergie et pres des deux tiers des

5 Chapitre 27 du SH
6 Chapitre 87 du SH.

importations d’énergie. Les exportations de pétrole
brut du Canada ont augmenté de 25,6 milliards de
dollars, a 67,4 milliards de dollars, les Etats-Unis
comptant pour la totalité des gains. Parallélement,
les importations ont progressé de 10,0 milliards de
dollars, a 34,1 milliards de dollars. Des gains notables
dans nos importations d’énergie ont été enregistrés
avec I'Algérie, 'Angola, les Etats-Unis, I'Azerbaidjan
et la Norvege. Les exportations ayant progressé
davantage que les importations, 'excédent commer-
cial du Canada dans ses échanges de pétrole brut a
presque doublé en 2008, grimpant de 15,6 milliards
de dollars a 33,3 milliards de dollars.

Les gaz de pétrole ont représenté 27,7 p. 100 des
exportations d’énergie et 9,0 p. 100 des importations
d’énergie en 2008. Le gaz naturel a I'état gazeux est
le produit le plus important dans cette catégorie,
accaparant environ 90 p. 100 du commerce bidirec-
tionnel, dont la presque totalité s’est déroulé avec

les Etats-Unis. Les exportations ont progressé d'un
peu moins de 5,2 milliards de dollars, tandis que les
importations avangaient de 1,2 milliard de dollars;
I'excédent commercial du commerce du gaz naturel
a augmenté de 3,9 milliards de dollars pour atteindre
29,2 milliards de dollars.

Les huiles de pétrole autres que légeres ont représenté
environ 60 p. 100 du commerce du pétrole non brut
et les huiles de pétrole légeres (y compris 'essence),
environ 40 p. 100. Globalement, les exportations de
pétrole non brut ont augmenté de pres de 4,7 mil-
liards de dollars (notamment une hausse de 2,0 mil-
liards de dollars des exportations aux Etats-Unis),
tandis que les importations croissaient de 3,3 mil-
liards de dollars (dont une hausse de 2,7 milliards
de dollars des importations en provenance des Etats-
Unis); I'excédent commercial a progressé de 1,3 mil-
liard de dollars. Cexcédent des échanges de pétrole
léger a fondu de 0,4 milliard de dollars, a 2,2 mil-
liards de dollars, tandis que I'excédent des échanges
de pétrole lourd s'est creusé de 1,7 milliard de dol-
lars, a 5,3 milliards de dollars.

Les exportations de charbon ont plus que doublé en
2008, gagnant pres de 3,3 milliards de dollars, sous
Pimpulsion d’une forte demande venant de 'Asie. En
tenant compte d’'une augmentation de 246,9 millions
de dollars des importations, 'excédent du commerce
du charbon a grimpé de 3,0 milliards de dollars pour
'année.

Véhicules et piéces®

En 2008, les exportations de véhicules et pieces ont
régressé de 14,8 milliards de dollars (21,6 p. 100), 2

&
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53,8 milliards de dollars. La baisse est presque entie-
rement attribuable au recul de 14,4 milliards de dol-
lars des exportations de ces produits aux Etats-Unis.
Trois produits — les voitures d'une cylindrée supé-
rieure a2 3 000 cm?, les camions légers et les pieces
d’automobiles — sont a l'origine des pertes subies, les
exportations de ces produits aux Etats-Unis reculant
de 5,6 milliards de dollars, de 5,6 milliards de dollars
et de 2,8 milliards de dollars, respectivement.

Les importations de véhicules ont aussi régressé

en 2008 — de quelque 5,5 milliards de dollars

(8,0 p. 100), a 63,3 milliards de dollars. Le recul est
imputable a la baisse des importations des Etats-Unis,
soit 6,1 milliards de dollars, ce qui est légerement
supérieur 2 la baisse totale. Les importations d’Alle-
magne ont augmenté de 349,1 millions de dollars,
tandis que celles provenant du Mexique ont avancé
de 119,0 millions de dollars. Comme dans le cas des
exportations, les voitures d’une cylindrée supérieure
a3 000 cm?, les camions légers et les pieces d’auto-
mobiles expliquent les pertes subies, les importations
de ces trois produits des Etats-Unis reculant de 1,1
milliard de dollars, de 1,2 milliard de dollars et de
3,0 milliards de dollars, respectivement. En outre,

les importations des Etats-Unis de certains autres
camions’  allumage par compression ont baissé de
1,1 milliard de dollars.

Les exportations ayant reculé davantage que les
importations, le solde du commerce des véhicules et
pieces est passé d’une situation a peu pres équilibrée
en 2007 a un déficit de pres de 9,5 milliards de dol-
lars en 2008. I'accroissement du déficit commercial
avec les Etats-Unis représente pres de 90 p. 100 de
cet écart (8,3 milliards de dollars). La détérioration
du déficit commercial est imputable principalement
aux voitures et aux camions, dont les soldes commer-
ciaux ont fléchi de 5,6 milliards de dollars et de

3,9 milliards de dollars, respectivement. Le solde

du commerce des pieces d’automobiles s'est amélioré
légerement, le déficit se refermant de 111,3 millions
de dollars : les exportations de pieces d’automobiles
ont reculé de 3,2 milliards de dollars, mais les
importations ont diminué encore davantage

(3,3 milliards de dollars).

Machines et appareils mécaniques®

Les machines et appareils mécaniques (ci-apres,
machines) occupent un seul chapitre du systeme de
classification SH. Ceest aussi I'une des catégories de
biens les plus importantes dans les échanges commer-

ciaux du Canada. En 2008, les machines ont dépassé
les véhicules pour devenir la catégorie d'importations
la plus importante, a 63,6 milliards de dollars; de
méme, C'est la troisieme catégorie d’exportations en
importance, a 36,6 milliards de dollars, apres les pro-
duits énergétiques et les véhicules.

Les exportations machines ont augmenté de 0,6 mil-
liard de dollars (1,6 p. 100) en 2008. Les turbines

a gaz, principalement destinées aux aéronefs, ont
dominé les gains alors que les exportations de ces
produits ont avancé de 833,8 millions de dollars,
principalement a destination des Etats-Unis (hausse
de 356,4 millions de dollars) et de la France (hausse
de 138,7 millions de dollars). Les exportations de
pieces destinées a diverses machines mobiles, telles
que les ascenseurs, les grues et les niveleuses, ont
également progressé de 483,7 millions de dollars. Les
principales destinations étaient le Mexique (gain de
140,0 millions de dollars) et les Etats-Unis (gain de
123,6 millions de dollars). Il y a aussi eu augmenta-
tion des exportations de séchoirs industriels et de
dispositifs de changement de température, soit 195,2
millions de dollars au total, principalement a destina-
tion des Etats-Unis (55,3 millions de dollars), du
Kazakhstan (25,8 millions de dollars) et de la Chine
(23,4 millions de dollars). Les baisses les plus impor-
tantes ont été observées pour les moteurs a pistons,
en raison du recul du secteur de 'automobile (789,9
millions de dollars) et les pieces de machines de
bureau (279,0 millions de dollars) —dans les deux
cas, des exportations moins élevées vers les Etats-
Unis expliquent les pertes.

Globalement, les gains dans les exportations de
machines ont été les plus élevés dans le cas du
Mexique (173,3 millions de dollars), de la France
(131,9 millions de dollars), de la Chine (109,3 mil-
lions de dollars) et de la Corée du Sud (100,7 mil-
lions de dollars), tandis que les exportations au
Royaume-Uni et aux Etats-Unis ont régressé de
115,8 millions de dollars et de 773,4 millions de
dollars, respectivement.

Les importations de machines ont crt de 1,1 milliard
de dollars (1,7 p. 100) en 2008. La hausse est impu-
table a la Chine (583,6 millions de dollars, notam-
ment les ordinateurs et les pieces), I'Autriche (256,6
millions de dollars, principalement les moteurs a pis-
tons), I'Allemagne (143,6 millions de dollars) et le
Mexique (132,4 millions de dollars). Il y a aussi eu
quelques baisses notables, surtout dans le cas de

7 Plus précisément, les camions entrant dans les catégories SH 870421 et SH 870422.

8 Chapitre 84 du SH.
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I'Afrique du Sud (165,4 millions de dollars) et du
Japon (139,3 millions de dollars). Au niveau des pro-
duits, les turbines a gaz ont connu la progression la
plus importante, soit 552,7 millions de dollars avec,
en téte, les Etats-Unis (gain de 328,9 millions de dol-
lars), ainsi que la Pologne et le Royaume-Uni (gain de
56,6 millions de dollars chacun); viennent ensuite le
matériel de terrassement autopropulsé, tels que les
bulldozers, les niveleuses et les excavatrices, en
hausse de 267,8 millions de dollars, et les machines
agricoles servant aux récoltes, en hausse de 256,4
millions de dollars. Tant pour le matériel de terrasse-
ment que pour les machines agricoles servant aux
récoltes, I'augmentation des importations a principa-
lement profité aux Ftats-Unis et, dans une moindre
mesure, 2 'Allemagne. Comme dans le cas des expor-
tations, les baisses les plus importantes ont touché les
importations de moteurs a pistons (730,7 millions de
dollars) et de pieces de machines de bureau (469,7
millions de dollars). Le recul des importations de ces
deux produits s'est fait sentir aux Etats-Unis et, dans
une moindre mesure, en Chine.

Les importations ayant augmenté davantage que les
exportations, le déficit du commerce des machines et
appareils mécaniques s'est creusé de 486,5 millions
de dollars en 2008, a 27,0 milliards de dollars.

Machines et matériel électriques et

électroniques’

Les machines et le matériel électriques et électro-
niques ont été la quatrieme plus importante catégorie
de produits échangés en 2008, tant pour les exporta-
tions que pour les importations.

Les exportations de produits électriques et électro-
niques ont reculé de 1,3 milliard de dollars, a 19,1
milliards de dollars, notamment a destination des
Etats-Unis (baisse de 605,4 millions de dollars), du
Royaume-Uni (baisse de 265,9 millions de dollars),
du Japon (baisse de 139,6 millions de dollars) et de
I'Australie (baisse de 111,3 millions de dollars). En
revanche, les exportations au Mexique ont progressé
de 240,1 millions de dollars. Les pertes subies dans
cette catégorie du SH ont visé principalement les
appareils de transmission pour les télécopieurs, les
postes radio, les téléviseurs, les téléphones cellulaires
et d'autres produits connexes, en baisse de 553,3 mil-
lions de dollars, ainsi que le matériel téléphonique et
le matériel connexe, en baisse de 1,1 milliard de dol-
lars. Dans la catégorie des appareils de transmission,
les deux tiers environ du recul sont attribuables aux

9  Chapitre 85 du SH.
10 Chapitre 90 du SH.

Etats-Unis (baisse de 355,6 millions de dollars); pour
le matériel téléphonique, les pertes ont été plus large-
ment réparties, touchant principalement les Etats-
Unis, le Royaume-Uni et le Japon. Les exportations
de circuits intégrés ont gagné du terrain I'an dernier,
avancant de 509,0 millions de dollars, grace a des
gains importants du coté des partenaires du Canada
au sein de TALENA.

Les importations de produits €lectriques et électro-
niques ont atteint 42,4 milliards de dollars en 2008,
une progression de 1,8 milliard de dollars par rapport
a 2007. En téte, on retrouve les importations de
Chine (gain de 799,4 millions de dollars), du Dane-
mark (gain de 541,9 millions de dollars) et de la
Corée du Sud (gain de 351,7 millions de dollars),
tandis que les importations des Etats-Unis fléchis-
saient de 227,2 millions de dollars. Cinq produits
ont enregistré des hausses d’au moins un quart de
milliard de dollars, dont le matériel téléphonique et
le matériel connexe, qui a progressé de 661,0 mil-
lions de dollars (en provenance principalement de la
Chine et de la Corée du Sud) et les groupes électro-
genes (notamment ceux fonctionnant a 'énergie
éolienne), en hausse de 558,9 millions de dollars (en
provenance principalement du Danemark). Viennent
ensuite les téléviseurs (hausse de 366,9 millions de
dollars, principalement en provenance du Mexique),
les DVD vierges (hausse de 352,7 millions de dollars,
la majorité en provenance des Etats-Unis) et les
transformateurs électriques, convertisseurs statiques
et inducteurs (hausse de 256,0 millions de dollars —
les gains, largement répartis, ont été¢ dominés par la
Suede). Les pertes subies du coté des pieces pour les
moteurs électriques et les groupes électrogenes, soit
245,8 millions de dollars, et des pieces diverses pour
les postes de radio, les téléviseurs et les radars, soit
187,7 millions de dollars, ont contrebalancé partielle-
ment les gains.

Avec la baisse des exportations et l'augmentation des
importations, le déficit du commerce des machines et
du matériel électriques et électroniques s'est creusé
de 3,1 milliards de dollars en 2008, a 23,3 milliards
de dollars.

Matériel technique et scientifique'®

Les exportations de matériel technique et scientifique
ont atteint 5,9 milliards de dollars en 2008, en hausse
de 0,5 milliard de dollars par rapport a 2007 grace
surtout 2 la progression de 299,4 millions de dollars
des exportations de ces produits aux Etats-Unis.
Parallélement, les importations ont augmenté de 0,6
milliard de dollars, a 11,6 milliards de dollars, avec

!
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notamment des gains pour 'Allemagne (155,2 mil-
lions de dollars) et la Chine (143,7 millions de
dollars). Les dispositifs, appareils et instruments
optiques divers venaient en téte des gains a l'exporta-
tion, soit 264,6 millions de dollars (principalement
aux Ftats-Unis), suivis des instruments, appareils et
machines de mesure et de controle divers, qui ont
progressé de 100,0 millions de dollars, principale-
ment vers les Etats-Unis, le Japon et la Chine. I'aug-
mentation des importations dans cette catégorie du
SH s’explique principalement par des importations
plus élevées d'instruments et d’appareils médicaux

et chirurgicaux (gain de 189,0 millions de dollars —
surtout des Etats-Unis et de I'Allemagne), d’appareils
orthopédiques et autres qui sont portés, transportés
ou implantés (gain de 112,2 millions de dollars —
dominé par les Etats-Unis) et d’appareils médicaux
et chirurgicaux utilisant des radiations (gain de 92,1
millions de dollars — dominé par I'Allemagne). Les
importations d’appareils de régulation et de contrdle
automatique divers ont accusé une baisse substan-
tielle de 131,9 millions de dollars, les importations en
provenance des Etats-Unis reculant de 125,9 millions
de dollars.

Les importations ayant augmenté plus que les expor-
tations, le déficit du commerce de matériel technique
et scientifique s'est creusé de 62,8 millions de dollars,
a 5,7 milliards de dollars.

Produits agricoles et agroalimentaires'!
Gonflée par les fortes hausses de prix survenues en
2008, la valeur des exportations de produits agricoles
et agroalimentaires a grimpé de 7,4 milliards de dol-
lars (21,2 p. 100), 2 42,6 milliards de dollars. Les
gains se retrouvent principalement dans les exporta-
tions de blé, d'orge, de canola, de légumineuses
seches et de porc.

Les exportations de blé ont avancé de 2,4 milliards de
dollars en 2008, en raison notamment de la fermeté
des prix et d'une bonne récolte au Canada, mais aussi
du resserrement de l'offre 2 I'étranger. Les exporta-
tions aux Etats-Unis, en Algérie et au Japon viennent
en téte de liste des gains, alors que de nouveaux mar-
chés se sont ouverts en Iran et au Pakistan. La chute
importante des exportations en Inde et en Iraq a
annulé en partie ces gains.

Les exportations de graines de canola ont grimpé
de 1,6 milliard de dollars (71 p. 100) en 2008, 2 3,9
milliards de dollars, grace aux gains enregistrés au

11 Chapitres 1 2 24 du SH.

Japon, en Chine, au Mexique, aux Etats-Unis et dans

les Emirats arabes unis. En revanche, les exportations
vers le Pakistan ont régressé. Les exportations d’huile

de canola aux Ftats-Unis ont aussi progressé sensible-
ment, soit de 723,7 millions de dollars.

Les exportations d'orge ont augmenté d'un peu plus
de 0,25 milliard de dollars en 2008, les Etats-Unis,
I'Arabie saoudite et Japon expliquant 95 p. 100 de
la hausse.

Les lentilles et les pois sont responsables de la plus
grande partie de la progression des exportations de
légumineuses seches, le premier produit fournissant
environ les deux tiers, et le second produit, le quart,
de l'augmentation globale de 555,1 millions de dol-
lars. Les exportations en Turquie et en Inde comptent
pour plus de la moitié de ces gains.

Une hausse des exportations en Russie et dans
plusieurs pays d’Asie a contribué a faire avancer les
exportations canadiennes de porc de 262,6 millions
de dollars. Un peu plus de la moiti¢ de la hausse est
imputable 2 la Russie et une autre tranche de 91,9
millions de dollars, au Japon. Les exportations vers
plusieurs autres marchés asiatiques, dont Hong Kong,
Taiwan, les Philippines et le Vietnam ont progressé

de plus de 200 p. 100, expliquant I'essentiel des
gains restants.

Les importations de produits agricoles et agroalimen-
taires ont progressé de 3,2 milliards de dollars en
2008, a 29,2 milliards de dollars. Onze produits
seulement ont enregistré une hausse des importations
supérieure 2 100 millions de dollars. Les eaux sucrées
et boissons non alcoolisées viennent en téte de liste
avec une hausse de 179,5 millions de dollars, suivies
du pain, des patisseries, des gateaux, des biscuits et
des autres produits de boulangerie et de patisserie,

en hausse de 176,9 millions de dollars, puis du mais,
en hausse de 162,0 millions de dollars.

Minéraux et métaux'?

Les exportations de minéraux et métaux ont progressé
de 4.3 milliards de dollars en 2008, a 70,1 milliards
de dollars. Les gains ont été dominés par l'or (2,3 mil-
liards de dollars), le soufre (1,5 milliard de dollars), le
minerai de fer (1,1 milliard de dollars), les diamants
(781,1 millions de dollars), les produits plats laminés
2 chaud en fer et en acier (718,0 millions de dollars)
et les pieces de monnaie (666,9 millions de dollars).
Les pertes étaient largement réparties parmi les

12 Chapitres 25, 26 et 68 2 83 du SH, 2 I'exception du chapitre 77. Le chapitre 77 est tenu en réserve et n'existe pas a I'heure actuelle dans

le systeme SH.
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produits du nickel et de 'aluminium, dont les expor-
tations ont chuté, respectivement, de 3,5 milliards de
dollars et de 0,5 milliard de dollars.

Le Royaume-Uni et les Etats-Unis comptent pour

la plus grande partie de I'augmentation des exporta-
tions de pierres et métaux précieux. Dans le cas du
Royaume-Uni, les exportations d’or étaient en hausse
de 1,5 milliard de dollars, tandis que les exportations
de diamants ont progressé de 714,4 millions de dol-
lars. Les exportations d’or aux Etats-Unis ont pro-
gressé de 488,4 millions de dollars par rapport a
2007, tandis que les exportations de diamants étaient
en hausse de 45,5 millions de dollars.

Cinq destinations — la Chine, les Etats-Unis, le Brésil,
'Afrique du Sud et 'Australie — expliquent I'essentiel
de 'augmentation des exportations de soufre.

Allemagne et les Etats-Unis ont été responsables
d’environ 70 p. 100 de 'augmentation des exporta-
tions de minerai de fer, avec des hausses appréciables
des exportations vers la France, la Chine, Trinidad

et Tobago, la Belgique, le Japon, 'Arabie saoudite

et I'Australie.

Du coté des importations, les métaux et minéraux
ont avancé de 5,3 milliards de dollars en 2008, a
50,4 milliards de dollars. Les importations de pierres
et métaux précieux, de produits en fer et en acier et
de fer et d’acier sont a l'origine de la plus grande par-
tie des gains, avec des hausses de 2,3 milliards de
dollars, de 1,6 milliard de dollars et de 1,1 milliard
de dollars, respectivement.

Dans le groupe des pierres et métaux précieux, les
importations de déchets et de débris de métaux pré-
cieux ont augmenté de 1,0 milliard de dollars, suivies
des importations d’or (hausse de 837,0 millions de
dollars), d’argent (hausse de 158,6 millions de dol-
lars) et de diamants (hausse de 94,2 millions de dol-
lars). En majorité, les importations de déchets et de
débris de métaux précieux provenaient des Etats-
Unis, du Royaume-Uni et du Chili, tandis que les
gains les plus €élevés dans nos importations d’or ont
été enregistrés avec les Etats-Unis et le Pérou, ainsi
qu’avec le Mexique, les Emirats arabes unis, le Suri-
name et la Suisse.

Les Etats-Unis, la Chine et I'Allemagne comptent
pour environ les trois quarts de I'augmentation des
importations canadiennes de produits en fer et en
acier. La hausse des importations de divers tubes et

13 Chapitres 28 a 40 du SH.

tuyaux est derriere I'augmentation des importations
en provenance de ces trois pays.

laugmentation de pres de 1,0 milliard de dollars des
importations de fer et d’acier est imputable en trés
grande partie aux Etats-Unis. Les produits plats lami-
nés a chaud de fer et d’acier et les déchets et débris
ferreux représentent environ 60 p. 100 de la progres-
sion des importations totales de fer et d’acier en pro-
venance des Etats-Unis.

Produits chimiques, plastiques et
caoutchouc"

Les exportations de produits chimiques ont aug-
menté de 2,6 milliards de dollars en 2008, a2 48,2
milliards de dollars. Dans cette catégorie, la perfor-
mance a été inégale, les exportations d’engrais pro-
gressant de pres de 3,7 milliards de dollars, tandis
que les exportations de produits chimiques orga-
niques et inorganiques reculaient de pres de 1,1 mil-
liard de dollars par rapport aux niveaux de 2007. Les
exportations de caoutchouc et de plastiques étaient
aussi en recul en 2008.

Lessentiel de la hausse des exportations d’engrais est
attribuable a un gain de 3,3 milliards de dollars des
exportations de potasse, les engrais a base d’azote
accaparant la plus grande partie du reste. Les Etats-
Unis sont a 'origine de 1,7 milliard de dollars de
l'augmentation des exportations de potasse, tandis
qu'une tranche de 0,5 milliard de dollars est imputa-
ble a I'Inde. Le Canada a aussi fait des gains notables
dans ses exportations en Indonésie, au Brésil, en
Chine et en Malaisie.

Le recul des exportations de produits chimiques
inorganiques est attribuable au groupe des éléments
chimiques radioactifs et des isotopes, en baisse de
2,0 milliards de dollars en 2008. Cela s'explique par
la diminution des exportations d'uranium naturel et
de ses composés. Le Royaume-Uni, les Pays-Bas, la
France et 'Allemagne comptent pour la plus grande
partie de la diminution des exportations d'uranium
naturel.

Les importations de produits chimiques ont aug-
menté de 2,5 milliards de dollars en 2008, a 56,1
milliards de dollars. Les gains se retrouvent surtout
dans les importations de plastiques (591,2 millions
de dollars), de produits chimiques inorganiques
(540,7 millions de dollars) et d’engrais (de 393,3 mil-
lions de dollars). A un niveau plus détaillé, les impor-
tations de sang et de produits du sang étaient en
hausse de 368,7 millions de dollars, les gains étant
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répartis entre les Etats-Unis et un certain nombre
de pays d’Europe de 'Ouest.

Les importations d’hydrocarbures acycliques ont
aussi fait un bond notable en 2008, gagnant 336,8
millions de dollars, les Etats-Unis étant a l'origine de
T'essentiel des gains. Les hydrocarbures acycliques
comprennent I'éthyléne, le propylene et le butylene.

Les importations de pneus en caoutchouc on aussi
augmenté considérablement en 2008, gagnant

245 4 millions de dollars, a 2,7 milliards de dollars.
Les gains étaient largement distribués, quelque vingt
économies affichant une hausse d’au moins 1 million
de dollars. La demande de pneus d’hiver a été forte
en 2008, leur utilisation étant devenue obligatoire au
Québec pour les voitures 2 compter du 15 décembre
2008.

Bois, pate et papier'

Les exportations de bois, pate et papier ont fléchi de
3,7 milliards de dollars en 2008, 4 31,7 milliards de
dollars, le bois étant responsable de la plus grande
partie du déclin, bien que les exportations de livres et
de papier journal, de pate et de liege aient également
diminué. En revanche, les exportations d’ouvrages de
vannerie et de produits en papier et en carton ont
augmenté au cours de I'année.

Les exportations de produits du bois ont reculé de
3,7 milliards de dollars en 2008, la quatrieme année
consécutive de pertes supérieures a 1 milliard de dol-
lars. Un peu plus de 95 p. 100 du recul s'explique
par les exportations moins élevées aux Etats-Unis.
Les pertes étaient largement réparties mais ont touché
plus durement le bois d’ceuvre (2,1 milliards de dol-
lars), les panneaux de particules (583,5 millions de
dollars), les fenétres, portes, bardeaux et panneaux
(437,5 millions de dollars), le contreplaqué (117,5
millions de dollars), le bois brut (104,4 millions de
dollars), les panneaux de fibre de bois (87,3 millions
de dollars) et les placages (84,7 millions de dollars).

Les exportations de papier et de carton ont progressé
de 2640 millions de dollars en 2008, a 13,2 milliards
de dollars. Les exportations de papier journal étaient
en hausse de 264,1 millions de dollars, les gains pro-
venant essentiellement du Brésil et de I'Inde. Les
exportations de papier et de carton non couchés ont
aussi augmenté, tandis que les exportations de papier
et de carton couchés fléchissaient.

14 Chapitres 44 a 49 du SH.
15 Chapitres 41 2 43 et 50 a 65 du SH.

Les importations de bois, pate et papier ont augmenté
legerement, soit de 16,6 millions de dollars, les
hausses du coté des livres et du papier journal (89,7
millions de dollars), du papier et du carton (65,2 mil-
lions de dollars) et de la pate (43,2 millions de dol-
lars) étant en partie annulées par le recul de 171,8
millions de dollars des importations de bois.

Textiles, vétements et cuir'®

Les exportations canadiennes de textiles, vétements
et cuir (TVC) régressent depuis six ans. En 2008,
elles ont reculé encore de 667,4 millions de dollars,
passant de 5,4 milliards de dollars en 2007 a 4,7 mil-
liards de dollars en 2008. Sauf pour un modeste gain
du coté des pelleteries et de la chaussure, les exporta-
tions ont diminué dans toutes les autres grandes caté-
gories de ce groupe du SH. Les exportations aux
FEtats-Unis ont reculé de 658,8 millions de dollars,

ce qui représente l'essentiel des pertes. Les deux tiers
du repli sexpliquent par une baisse des exportations
de vétements tricotés et tissés et de filaments synthé-
tiques.

Les exportations de vétements tricotés ont chuté de
181,4 millions de dollars en 2008, les pertes a ce cha-
pitre étant assez largement réparties. Les exportations
de vétements tissés ont également diminué, soit de
1427 millions de dollars, et les pertes sont assez lar-
gement réparties. Les baisses enregistrées pour divers
produits de la catégorie TVC sexpliquent par le recul
des exportations aux Etats-Unis.

Parmi les autres changements notables dans les
exportations canadiennes de produits des TVC en
2008, mentionnons les baisses survenues dans les fils
synthétiques a haute ténacité et les tissus recouverts
de matiere plastique — de 90,3 millions de dollars et
de 54,7 millions de dollars, respectivement; ces
pertes proviennent des échanges avec les Etats-Unis.
Les exportations de produits textiles divers a usages
techniques ont augmenté de 37,8 millions de dollars,
essentiellement sur le marché américain, tandis que
les exportations de pelleteries brutes progressaient de
62,5 millions de dollars, les gains les plus importants
provenant de Hong Kong.

Les importations de produits des TVC ont augmenté
de 494,7 millions de dollars, grace a des gains assez
largement répartis parmi les vétements tricotés et tis-
sés et certains articles en cuir. Dans le cas des véte-
ments tricotés, les importations ont progressé de
370,5 millions de dollars en 2008. Les importations
de vétements tissés ont augmenté de 147,8 millions
de dollars, les gains étant a la fois modestes et large-
ment répartis.
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Les importations d’articles en cuir ont progressé de
126,2 millions de dollars avec, en téte, une hausse de
108,8 millions de dollars des importations de malles,
valises, sacs a main, sacs de golf, sacs a outils et arti-
cles similaires en cuir. Pour l'essentiel, 'augmentation
des importations de ces produits a profité a la Chine,
qui a enregistré un gain de 93,7 millions de dollars.

Biens de consommation et produits

manufacturés divers'®

En 2008, les exportations de biens de consommation
et de produits manufacturés divers ont régressé de
1,0 milliard de dollars, alors que les exportations de
meubles et d’articles de literie chutaient de 889,9 mil-
lions de dollars et les exportations d’'objets d’art et
d'antiquités, de 220,6 millions de dollars.

Les meubles et sieges sont a l'origine de la plus
grande partie du recul des exportations de meubles
et d’articles de literie. Les exportations de meubles
autres que ceux employés a des fins médicales, chi-
rurgicales ou dentaires ont diminué de 494,1 millions
de dollars en 2008, en raison d’exportations réduites
aux Etats-Unis. Les exportations de sieges autres que
les sieges de barbiers et de dentistes ont également
fléchi en 2008, soit de 381,5 millions de dollars,
encore ici, en raison du recul des exportations aux
Etats-Unis.

Les exportations d’objets d’art et d’antiquités ont
fléchi de 220,6 millions de dollars, alors que les
exportations de peintures, dessins et pastels bais-
saient de 191,5 millions de dollars. Les Pays-Bas et
la Suisse sont responsables de la plus grande partie
de ces pertes.

Les importations de biens de consommation et de
produits manufacturés divers ont avancé de 869,3
millions de dollars en 2008. Ce sont les importations
de jouets et d’articles de sport et de meubles et d’arti-
cles de literie qui ont fourni l'essentiel de cette aug-
mentation.

Les importations de jouets et d’articles de sport ont
augmenté de 313,0 millions de dollars en 2008, prin-
cipalement les articles liés aux jeux vidéo, de société
et de billard, en hausse de 219,3 millions de dollars,
et les articles de sport, qui ont progressé de 122,5
millions de dollars.

Les importations de tous les produits de la catégorie
meubles et articles de literie ont augmenté en 2008, a

16 Chapitres 66, 67 et 91 2 99 du SH.
17 Chapitres 86, 88 et 89 du SH.

I'exception des sieges, en baisse de 2227 millions de
dollars. Le recul des importations de parties de sieges
explique la baisse des importations de sieges. Les
meubles a usage non professionnel ont dominé les
gains, avec une progression de 236,1 millions de dol-
lars, tandis que les importations de batiments préfa-
briqués étaient en hausse de 151,9 millions de dollars.

Autre matériel de transport'’

Les exportations au sein de ce groupe ont fléchi de
804,3 millions de dollars, a 11,6 milliards de dollars
en 2008. La plus grande partie de la baisse se retrouve
dans les exportations d’aéronefs et de matériel
connexe, en recul de 768,5 millions de dollars. Les
exportations de navires et de bateaux ont aussi dimi-
nué de 72,5 millions de dollars, les pertes étant large-
ment réparties. Par contre, les exportations de matériel
ferroviaire ont augmenté de 36,7 millions de dollars.

La baisse des exportations d’aéronefs et de matériel
connexe a touché principalement les aéronefs (repli
de 1,1 milliard de dollars), alors que les exportations
d'appareils de lancement et d’entrainement aérien

au sol et de pieces d’aéronefs ont progressé de 233,5
millions de dollars et de 120,1 millions de dollars,
respectivement. Les avions sont responsables de

la plus grande partie de la baisse des exportations
d’aéronefs, puisque les exportations d’hélicopteres et
de véhicules spatiaux étaient en hausse. Le recul des
exportations aux Etats-Unis (perte de 1,0 milliard)

a contribué au repli général des exportations d’aéro-
nefs, mais on observe des variations importantes
dans le cas de huit autres pays. Quatre pays montrent
un gain global de 690,7 millions de dollars : le
Royaume-Uni (221,3 millions de dollars), I'Autriche
(191,7 millions de dollars), I'Uruguay (173,9 millions
de dollars) et 'Australie (103,9 millions de dollars).
Les quatre autres pays sont globalement responsables
d’une baisse des exportations de 675,7 millions

de dollars : la France (101,2 millions de dollars),
'Espagne (115,8 millions de dollars), le Mexique
(134,3 millions de dollars) et I'ltalie (324,4 millions
de dollars). Ces quatre pays ont, de fait, annulé les
gains observés parmi les quatre premiers.

Du coté des importations, les hausses enregistrées

pour le matériel ferroviaire et les navires et bateaux

ont été en partie annulées par une baisse des importa- 4
tions d’aéronefs et de matériel connexe, alors que les |
importations totales d’autre matériel de transport
augmentaient de 119,0 millions de dollars en 2008,
a pres de 9,9 milliards de dollars.
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TasLEAU 5-2

CROISSANCE DES
EXPORTATIONS  EXPORTATIONS

es par province et terntoire, 2008 (millions de dollars et pourc

PART DES CROISSANCE DES  PART DES
EXPORTATIONS IMPORTATIONS IMPORTATIONS  IMPORTATIONS

Ontario 188 6914 -6.8 39,0 241 606,5 0,6 55,8
Alberta 110 781,7 33,9 229 21938,7 18,5 5,1
Queébec 71 008,5 16 14,7 78 558,5 10,5 18,1
Colombie-Britannique 33753, 4.2 7,0 42 988,0 11,1 9,9
Saskatchewan 30635,6 55,2 6,3 90227 29,6 2,1
Terre-Neuve et Labrador 14 646,5 26,3 3,0 42559 32,5 1,0
Manitoba 12 883,5 35 2.0 152915 16,3 35
Nouveau-Brunswick 12 820,6 14,5 2,6 10 889,5 458 25
Nouvelle-Ecosse 5802,0 6.4 1,2 84329 13,0 19
Territoires du Nord-Ouest 23122 229 0,5 14,6 2643 0,0
Tle-du-Prince-Edouard 8782 94 0,2 118,8 1182 0,0
Yukon 132,0 4849 0,0 92,5 -3,8 0,0
Nunavut 23,5 3232 0,0 319 80,9 0,0

484 369,3 1.9 100,0 433 2419 6,5 100,0

La progression des importations de matériel ferro-
viaire était largement répartie, tous les produits de ce
groupe affichant des gains par rapport a2 2007. Dans
l'ensemble, les importations de matériel ferroviaire
ont augmenté de 251,5 millions de dollars en 2008,
avec en téte de liste une hausse des importations de
locomotives de 139,9 millions de dollars.

Dans le cas des navires et bateaux, les hausses obser-
vées pour les bateaux servant au transport des passa-
gers et les bateaux de péche ont été en partie effacées
par la baisse des importations de yachts et autres
bateaux de plaisance, d’embarcations légeres, de
quais flottants et de plateformes, résultant en une
augmentation nette de 41,8 millions de dollars dans
cette catégorie.

Les importations d’aéronefs et de matériel connexe
ont fléchi de 174,4 millions de dollars, alors que la
baisse de 607,9 millions de dollars des importations
d'aéronefs a été en partie comblée par une hausse de
443,6 millions de dollars des importations de pieces.
Le recul de 630,0 millions de dollars des importa-
tions en provenance du Brésil explique la baisse des
importations d’aéronefs.

Le commerce au niveau des
provinces et des territoires

LOntario est la seule province ou territoire qui a vu
ses exportations de marchandises reculer en 2008,
soit de 13,8 milliards de dollars (6,8 p. 100), 2 188,7
milliards de dollars (tableau 5-2). Les pertes étaient
concentrées dans les produits du nickel et ceux liés 2

l'automobile. Les exportations ontariennes de nickel
brut et de mattes de nickel ont chuté de 2,2 milliards
de dollars, tandis que les exportations de voitures, de
camions et de piéces d’automobiles baissaient de 15,1
milliards de dollars et celles de moteurs a pistons et
de pieces, de 930,8 millions de dollars.

En revanche, trois provinces et deux territoires ont
bénéficié d'une hausse de leurs exportations de mar-
chandises supérieure a 25 p. 100 en 2008. Le Yukon
a enregistré le plus fort taux de croissance, avec des
exportations 5,8 fois plus élevées en 2008 qu'en 2007.
Une année compléte de production 2 la nouvelle mine
de cuivre et d'or explique en partie le bond de 109,5
millions de dollars dans les exportations du Yukon en
2008, 2 132,0 millions de dollars. Les exportations du
Nunavut se sont multipliées par trois, progressant de
5,6 millions de dollars en 2007 a 23,5 millions de
dollars en 2008. La hausse provient essentiellement
des exportations de minerai de fer, passées de zéro

en 2007 a 16,6 millions de dollars en 2008.

La Saskatchewan a connu une année exceptionnelle
au chapitre des exportations de marchandises, qui
ont grimpé de 10,9 milliards de dollars (55,2 p. 100),
a 30,6 milliards de dollars en 2008. La solide perfor-
mance de la province sexplique non seulement par
les prix élevés de 'énergie et les fortes hausses des
prix des produits agricoles (examinés ci-dessus), mais
aussi par la vigueur de la demande de potasse. Les
exportations de produits énergétiques ont progressé
de 4,7 milliards de dollars, tandis que les exporta-
tions de potasse ont plus que doublé, gagnant 3,1
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FiGure 5-1
Parts des exportations de marchandises par province, 2008
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milliards de dollars en 2008. Les exportations de
produits agricoles ont aussi inscrit des gains apprécia-
bles : blé (1,4 milliard de dollars), graines de canola
(604,8 millions de dollars), légumineuses seches
(531,5 millions de dollars), huile de canola (301,5
millions de dollars), orge (139,5 millions de dollars),
graines de lin (139,4 millions de dollars) et avoine
(76,7 millions de dollars).

Les exportations de I’Alberta ont augmenté de

28,0 milliards de dollars (33,9 p. 100) en 2008,

a 110,8 milliards de dollars, surtout en raison de

la bonne tenue des produits énergétiques, qui ont
progressé de 24,0 milliards de dollars. Le pétrole
brut (gain de 19,6 milliards de dollars) est a l'origine
d’une bonne partie de cette augmentation, tandis

que les gaz de pétrole (principalement le gaz naturel)
y ont contribué 4,2 milliards de dollars et le charbon,
246,0 millions de dollars. Les exportations de soufre
étaient aussi en hausse, soit de 1,4 milliard de dollars,
tandis que les exportations de blé et de canola, profi-
tant de la fermeté des prix et d’une bonne récolte, ont
avancé de 713,2 millions de dollars et de 666,6 mil-
lions de dollars, respectivement.

Les exportations de Terre-Neuve et Labrador ont
progressé de 3,1 milliards de dollars en 2008, a
14,6 milliards de dollars. Iénergie et le minerai de
fer sont responsables des gains enregistrés, alors que
les exportations de pétrole brut ont augmenté de

1,5 milliard de dollars, celles de pétrole non brut,
de 1,1 milliard de dollars, et celles de minerai de fer,
de 613,9 millions de dollars.

FIGURE 5-2

Parts des importations de marchandises par province, 2008
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['Ontario a fourni 39,0 p. 100 des exportations de
marchandises au Canada, suivie de I'Alberta avec
22,9 p. 100, du Québec avec 14,7 p. 100 et de la
Colombie-Britannique avec 7,0 p. 100 (figure 5-1).
Le recul de 6,0 p. 100 de la part de I'Ontario a été
absorbé en grande partie par 'Alberta et la Saskatche-
wan, dont les parts respectives ont augmenté de
4,5p. 100 et 1,9 p. 100.

Les importations étaient en hausse dans toutes les
régions du Canada, a I'exception du Yukon, ot elles
ont reculé de 3,8 p. 100. Des taux de croissance
dans les deux chiffres ont été enregistrés dans les
autres provinces et territoires, sauf 'Ontario, ot les
importations ont augmenté de 1,3 milliard de dollars
(0,6 p. 100), a 241,6 milliards de dollars. En valeur,
les hausses les plus marquées sont survenues au
Québec (7,5 milliards de dollars), en Colombie-
Britannique (4,3 milliards de dollars), ainsi qu'en
Alberta et au Nouveau-Brunswick (3,4 milliards de
dollars dans chaque cas). Les produits énergétiques
rendent compte de la plus grande partie de ces aug-
mentations, notamment en raison des prix élevés de
I'énergie au cours de I'année.

I'Ontario a accueilli plus de la moitié des importa-
tions de marchandises au Canada (55,8 p. 100),
suivie du Québec (18,1 p. 100), ainsi que de la
Colombie-Britannique et de I'Alberta, avec des
parts respectives de 9,9 p. 100 et de 5,1 p. 100
(figure 5-2).
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Entrées d’investissement étranger
direct dans le monde

es marchés mondiaux de capitaux ont joué

un role critique dans la montée de la mondiali-

sation ces derniéres décennies et les flux trans-
frontieres ont augmenté de facon spectaculaire, tant
dans les pays en développement que dans les pays
développeés (figure 6-1). Parmi ces flux, la progression
de l'investissement étranger direct (IED) est particu-
lierement importante parce qu'elle a un impact plus
immeédiat sur l'économie réelle. Le stock mondial
d’IED a connu une expansion remarquable — il s'est
multiplié plus de 19 fois entre 1982 et 2007 — pour
atteindre 15,2 billions de dollars E.-U. Cet essor de
l'investissement direct est lié a la croissance des
entreprises multinationales (dont le nombre est
aujourd’hui évalué a 64 000), a leurs filiales étran-
geres (on estime qu'elles emploient 81,6 millions
de travailleurs) et a I'expansion des chaines de
valeur mondiales.

FiGURe 6-1

En 2008, les flux d'IED sont demeurés robustes mais
ont néanmoins retraité par rapport a leur sommet de
2007. Entre 2004 et 2007, les flux mondiaux d'1IED
ont plus que doublé 2 la faveur d'une forte croissance
de I'économie mondiale, de 'augmentation des béné-
fices des entreprises, de la montée des prix des
actions, de 'expansion des fonds privés d’actions

et de couverture, ainsi que du role grandissant des
agences publiques de placement dans les économies
émergentes.

La crise économique mondiale, dont les effets ont
pris de 'ampleur dans la seconde moitié de 2008,

a inversé ces facteurs (a 'exception des agences
publiques de placement), entrainant un ralentisse-
ment de la croissance dans le monde en 2008, une
contraction probable de l'activité en 2009, un resser-
rement des conditions de crédit, une dégringolade
des bénéfices et des prix des actions, ainsi qu'une
plus grande difficulté a évaluer le risque. Ces facteurs
se sont conjugués pour réduire la mesure dans

Entrées mondiales de capitaux (investissement direct, de portefeuille et autres)

Billions $E.-U.

10
9 E
Monde /
8 /
7 /
6 /
5 /
4
/ \ / Pays en développement
2 —— /
l I
0 T T T T T T T T 1

1999 2000 2001 2002

2003 2004 2005 2006 2007

Données : FMI. Les données englobent I'investissement direct, I'investissement de portefeuille et les autres flux d'investissement (y compris

les préts et les dépots bancaires) et les avoirs de réserve.
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TaBLEAU 6-1 ;
Entrées mondiales d'lED, certaines régions et économies, 2004-2008 (milliards $E.-U. et pourcentage)

PART DES
ANNUELLE ENTREES
En 2008 MONDIALES

CROISSANCE

REGION/ECONOMIE D'ACCUEIL 2005 2006

Monde i g 958,7 14110 18333 1449,1 -21,0 100,0
Economies développées 403,7 6113 9409 12476 840,1 -32,7 58,0
Canada® -0,5 28,1 61,1 FE7;T 40,2 -65,8 28
Etats-Unis 1358 104,8 236,7 2328 220,0 -5,5 15,2
Japon 78 28 -6,5 205 17 4 -22.7 .
UE 27 2143 498 4 562 4 804,3 5574 -30,7 38,5
France 32,6 85,0 78,2 158,0 1143 -27,7 7.9
Allemagne -10,2 42,0 5512 50,9 26,0 -48 9 1,8
Italie 16,8 20,0 39,2 40,2 23 -943 0,2
Pays-Bas 4.6 47,7 8,0 99,4 29,5 -70,3 2,0
Royaume-Uni 56,0 1779 1482 2240 109,4 -51,2 75
République tcheque 5,0 Il L7 6,0 9,1 11,4 253 0,8
Econ. émergentes / en développement 283,6 3164 413,0 4997 517,7 3,6 35,7
Asie et Océanie 171,2 210,6 2743 320,5 313,5 -2,2 21,6
Chine 60,6 72,4 72,7 83,5 92,4 10,7 6,4
Hong Kong 34,0 33,6 45,1 59,9 60,7 1,3 4.2
Inde 5,8 7,6 19,7 23,0 36,7 59,6 25
Singapour 19,8 13,9 247 241 10,3 -57,3 0,7
Amérique latine et Caraibes 94 4 76,4 92,9 126,3 1423 12,7 98
Brésil 18,1 15,1 18,8 34,6 41,7 20,5 2,9
Chili i) 7,0 7.4 14,5 17,8 22,8 1,2
Mexique 229 20,9 19,3 24,7 20,7 -16,2 1,4
Afrique 18,0 29,5 458 53,0 61,9 16,8 43
Afrique du Sud 0,8 6,6 -0,5 5.7 12051108 0,8
Europe du Sud-Est et CEI 30,4 31,0 57,2 85,9 91,3 6,2 6,3
Fédération de Russie 154 12,9 32.4 52,3 61,7 17,6 4.3

Sources : CNUCED, Rapport sur l'investissement dans le monde (WIR) 2008 et communiqué de presse sur l'investissement mondial de janvier 2009.

a Les données de 2008 pour le Canada n'étant pas disponibles aupres de la CNUCED, celles-ci proviennent de Statistique Canada,
converties en $E.-U. au taux de change de fin d’année.

Note :  Ces taux de croissance peuvent sembler différents des chiffres sur l'investissement publiés par la CNUCED parce que les données
ont été arrondies.
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laquelle les entreprises peuvent — et veulent — investir
a létranger. La restructuration des entreprises et des
industries et les prix moins élevés des actifs feront
poindre de nouvelles occasions d'IED en 2009, dans
un contexte ot les flux d'investissement demeureront
faibles. Mais a l'instar d’autres aspects de I'économie
mondiale, la vitesse et le niveau auxquels les flux
mondiaux d’IED se rétabliront au cours des années

a venir dépendront de la vigueur de la reprise de
I'économie mondiale.

Les entrées d'TED dans le monde ont diminué de
21,0 p. 100 en 2008, a 1,45 billion de dollars E.-U.
(tableau 6-1 et figure 6-2). Ce déclin est attribuable
a la baisse des entrées d'1IED dans les économies

développées, qui ont diminué de 32,7 p. 100, a
840,1 milliards de dollars E.-U., tandis que les
entrées d'IED dans les économies en développement
ont inscrit un taux de croissance positif (3,6 p. 100)
pour atteindre 517,7 milliards de dollars E.-U. Les
économies du groupe BRIC (Brésil, Russie, Inde et
Chine) ont dominé le tableau de la croissance dans
les économies en développement et en émergence
avec un gain collectif de 38,9 milliards de dollars
E.-U. (20,1 p. 100). Parmi ces flux, la catégorie des
fusions et acquisitions est celle qui a accusé le plus
fort recul (27,7 p. 100). Malgré tout, elle est demeu-
rée en téte des flux mondiaux d’IED (figure 6-3).
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FiGURe 6-2

Entrées mondiales d'lED

FiGURe 6-3
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Parmi les pays développés, les entrées d'TED dans
I'UE ont encaissé un sérieux revers, soit 30,7 p. 100,
pour tomber 2 557,4 milliards de dollars E.-U. Les
grandes économies européennes ont été les princi-
paux acteurs de cette dégringolade : baisse de

48,9 p. 100 en Allemagne, a 26,0 milliards de dollars
E.-U.,de 51,2 p. 100 au Royaume-Uni, 2 109,4 mil-
liards de dollars E.-U., et de 94,3 p. 100 en Italie, 2
seulement de 2,3 milliards de dollars E.-U. Les Etats-
Unis demeurent la principale destination des entrées
d'IED, et ce pays a enregistré la plus faible baisse au
sein du G7, soit 5,5 p. 100, a2 220,0 milliards de
dollars E.-U. Au Japon, le repli a été important,

soit 22,7 p. 100, 2 17,4 milliards de dollars E.-U.

Le Canada a vu littéralement fondre ses entrées dTED
par rapport au niveau de 2007, avec un recul de

65,8 p. 100, 2 40,2 milliards de dollars E.-U. Deux
facteurs ont accentué l'impact de la crise financiere
sur les entrées d'IED au Canada. Premiérement, I'an-
née 2007 avait été marquée par un niveau record
d’entrées d'IED (117,7 milliards de dollars E.-U.,

soit 9,4 p. 100 des entrées totales d'IED dans le
monde développé cette année-12), a la faveur d'une
série de grandes fusions et acquisitions transfron-
tieres. Deuxiémement, la dépréciation du dollar cana-
dien a gonflé la baisse exprimée en dollars E.-U. En
dépit de cela, les entrées d'TED au Canada ont repré-

Part des fusions et acquisitions dans les entrées mondiales d'lED (2008)

FetA 81,7%

Nouveaux
investissements,
183 %

Données : CNUCED

senté 2,8 p. 100 des entrées mondiales en 2008, ce
qui équivaut 2 peu pres a notre part du PIB mondial.

Globalement, les entrées en Asie et en Océanie’

ont fléchi de 2,2 p. 100, a 313,5 milliards de dollars
E.-U. En Asie du Sud, de I'Est et du Sud-Est, les
entrées d'1ED ont progressé plus lentement en 2008
quen 2007, gagnant seulement 8,3 milliards de dol-
lars E.-U., pour atteindre 256,1 milliards de dollars
E.-U. (hausse de 3,3 p. 100). En Inde, la croissance
des entrées d’IED a été robuste (59,6 p. 100), a

36,7 milliards de dollars E.-U., tout comme en Chine
(10,7 p. 100), 2 92,4 milliards de dollars E.-U., fai-
sant de ce pays le quatrieme plus important bénéfi-
ciaire des entrées d'IED. Ces gains ont été en partie
annulés par le recul marqué des entrées d'TED a
Singapour (57,2 p. 100), 2 10,3 milliards de dollars
E.-U. et les baisses plus modestes survenues dans
d’autres pays comme I'Indonésie (21,3 p. 100) et

la Thailande (4,4 p. 100). Les flux d'IED en Asie de
I'Ouest? ont fléchi de 21,3 p. 100, a 56,3 milliards
de dollars E.-U.

Les entrées d'1TED en Amérique latine et dans les
Caraibes ont augmenté de 12,7 p. 100 pour atteindre
leur niveau le plus élevé, soit 142,3 milliards de dol-
lars E.-U. Au Brésil, les entrées d'TED ont progressé
de 20,5 p. 100, 2 41,7 milliards de dollars E.-U.,
tandis qu'ils ont avancé de 22,8 p. 100 au Chili,

1 Les données agrégées par pays de la CNUCED ont servi a présenter les entrées mondiales d'IED.

2 IAsie de I'Ouest comprend le Moyen-Orient et la Turquie.
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FIGURE 6-4
Sorties mondiales d’investissement direct (part moyenne, 2005-2007)
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Données : CNUCED, WIR 2008.

pour atteindre 17,8 milliards de dollars E.-U.; ils
ont toutefois baissé au Mexique, soit de 16,2 p. 100,
a 20,7 milliards de dollars E.-U.

LAfrique est I'autre région qui a enregistré des entrées
record, avec un gain de 16,8 p. 100, a 61,9 milliards
de dollars E.-U., poursuivant ainsi sur la solide ten-
dance haussiere des cinq derniéres années (les entrées
en Afrique pour 2007 ont été révisées sensiblement

a la hausse — de 35,6 milliards de dollars E.-U. a2 53,0
milliards de dollars E.-U.). UAfrique du Sud a affiché
une augmentation importante, soit 110,8 p. 100,
pour atteindre 12,0 milliards de dollars E.-U., tandis
que des pertes ont été enregistrées pour I'Egypte

(5,6 p. 100), a 10,9 milliards de dollars E.-U., et le
Maroc (7,0 p. 100), a 2,4 milliards de dollars E.-U.

Les entrées d'IED dans les pays d’Europe du Sud-Est
et de la Communauté des FEtats indépendants ont
augmenté de 6,2 p. 100, 2 91,3 milliards de dollars
E.-U. Les deux tiers de ces flux sont allés en Russie,
qui a inscrit un gain de 17,6 p. 100, a 61,7 milliards
de dollars E.-U.

Sorties d’investissement étranger
direct dans le monde

Au cours de la période 2005-2007, les pays dévelop-
pés ont continué a dominer les sorties d’investisse-
ment direct, mais la part des pays en développement

FIGURE 6-5
Stock d’IED entrant et sortant du Canada
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est allée en augmentant (figure 6-4). Les pays de I'UE
venaient en téte de liste pour les sorties d'investisse-
ment durant cette période (avec 56,9 p. 100 des
sorties totales). Les Etats-Unis détenaient une part

de 13,1 p. 100, ce qui est légerement supérieur a la
part du monde en développement a 'exclusion de

la Chine, soit 12,3 p. 100. En dépit de la perception
d'une progression rapide de 'investissement direct de
la Chine a I'étranger, la part de ce pays dans les flux
d’investissement sortant au cours de cette période n'a
été en moyenne que de 1,3 p. 100, bien que la ten-
dance soit a la hausse. La part du Canada a atteint, en
moyenne, 2,9 p. 100, ce qui est légerement supérieur
a sa part de I'économie mondiale.

La performance du Canada - les
stocks d’IED?

LIED procure aux entreprises canadiennes des avan-
tages sous forme de transferts de connaissances, de
technologies et de compétences, ainsi que d’'une
expansion du commerce lié a cet investissement —
des facteurs qui contribuent a la croissance de la pro-
ductivité et a la compétitivité. LIED constitue aussi
un moyen pour les entreprises canadiennes de s'inté-
grer aux chaines de valeur mondiales.

Le Canada a enregistré une croissance significative
de ses stocks d'IED entrant et sortant au cours des
25 derniéres années, bien que sa part des entrées

3 la présente section s'intéresse aux stocks d'investissement plutot quaux flux, qui sont plus instables. Les données de la CNUCED
utilisées dans la section précédente n’étaient disponibles que pour les flux en 2008 au moment d’écrire ces lignes. A noter que les
changements dans les stocks d'IED ne sont pas équivalents aux flux d'investissement puisque la valeur des stocks d'investissement
subit aussi l'influence des fluctuations de change et des variations de la valeur des investissements existants.
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r région (milliards $CAN et pourcentage)

CROISSANCE CROISSANCE
PaRT EN PART EN ANNUELLE EN ANNUELLE,
REGION 2003 2008 2003-2008>
Monde 3737 4913 504.9 100,0 100,0 28 6,2
Amérique du Nord et Caraibes 2423 2980 2990 64.9 59,2 0,4 43
Amérique du Sud et Amérique
centrale 1,1 IS 12,1 0,3 24 5,1 618
Europe 111,7 145,2 1524 209 30,2 49 6,4
Afrique 0,7 17 1.4 0,2 0,3 -19.7 145
Asie/Océanie 179 349 40,0 48 7.9 14,7 Iy i
10 principales sources
EtatsUnis 238.1 2027 2936 63,7 58,2 03 43
Royaume-Uni 26,0 524 A 7,0 10,8 3.8 15,9
Pays-Bas 17,7 30,6 339 4,7 6,7 10,6 139
France 36,2 173 18,5 97 3,7 8,7 -12,5
Suisse 7,1 13,6 153 1,9 3,0 12,5 16,7
Japon 99 13,6 13,0 2,6 2,6 -4.6 5,6
Brésil 1,1 11,2 11,9 03 24 6.0 61,1
Allemagne 6,9 9.2 9.4 18 19 2.5 6,4
Luxembourg 3,1 5.4 5,7 0,8 1,1 4,5 13,0
Emirats arabes unis nd. 33 5,2 n.d. 1,0 59,7 nd.
Economies émergentes
Chine 0,2 2,1 28 0,1 0,5 313 66.4
Inde 0,1 04 1,0 0,0 0,2 137,7 76,9
Russie nd. nd. 0,4 nd. 0,1 n.d. n.d.

Données : Statistique Canada, stocks

a Taux de croissance annuel moyen composé

Note Les parts et les taux de croissance ont été calculés 2 I'aide des données brutes et peuvent ne pas correspondre a ceux obtenus

avec les données du tableau parce qu'elles ont été arrondies.

mondiales ait diminué durant cette période. Linves-
tissement entrant s'est accéléré sensiblement entre
2004 et 2007 en raison d'un bond dans les fusions
et acquisitions transfrontieres, d'une forte croissance
économique et des investissements dans le secteur
des ressources, mais il a ralenti en 2008.

Le stock d'TED entrant au Canada n'a augmenté que
de 2,8 p. 100 en 2008, passant de 491,3 milliards
de dollars 2 504.9 milliards de dollars (tableau 6-2 et
figure 6-5). 1l s'agit d’'un net ralentissement par rap-
port 2 l'augmentation de 12,0 p. 100 enregistrée en
2007 et celle de 10,3 p. 100 en 2006. Cette perfor-
mance peu reluisante s'explique par la croissance
presque nulle (0,3 p. 100) du stock d'TED détenu
par des investisseurs américains, qui possedent la
majorité du stock d’investissement direct au Canada.
Le stock d'investissement appartenant au reste du
monde (2 'exclusion des Etats-Unis) a progressé de

6.4 p. 100, accentuant la diversité des investisseurs
étrangers au Canada.

Le stock d'investissement direct du Canada a
I'étranger (IDCE) a bondi en 2008, avec un gain

de 23,6 p. 100 (121,8 milliards de dollars), pour
s'établir 2 637,3 milliards de dollars (tableau 6-4

et figure 6-5). Laccroissement de la valeur de 'TDCE
en dollars canadiens découle principalement de la
dépréciation de notre monnaie par rapport 2 celles
des autres pays (68,0 p. 100 de 'augmentation).
Cependant, méme en faisant abstraction des varia-
tions de taux de change, le stock d'IDCE a progressé
de 39 milliards de dollars, un gain important. FIDCE
total a connu une ascension spectaculaire au cours
des cinq dernieres années, gagnant 54,6 p. 100 en
valeur depuis 2003.

Le solde net du Canada au chapitre de l'investisse-
ment direct, qui correspond a la différence entre
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FIGURE 6-6
Parts du stock d'lED au Canada (2008)
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été la premiere ot I'investissement direct du Canada
aux Ftats-Unis a dépassé I'investissement direct des
Etats-Unis au Canada (le solde net de l'investissement
direct entre le Canada et les Etats-Unis est devenu
positif en 2008, a 17,1 milliards de dollars, compa-
rativement a un déficit de 62,1 milliards de dollars
en 2007).

Parts régionales et sectorielles du
stock d’IED entrant au Canada

Les investisseurs américains détiennent toujours la
majorité du stock d'TED au Canada, avec une part de
58,2 p. 100, soit 293,6 milliards de dollars (tableau
6-2 et figure 6-6). lannée 2008 a été particulierement
morose pour l'investissement provenant des Etats-
Unis, le stock d'TED détenu par ce pays augmentant
de moins de 1 milliard de dollars, le montant annuel

d’investissement le plus bas a provenir des Etats-Unis
depuis au moins vingt ans. Cela suit la tendance bais-
siere a long terme de la part des Etats-Unis dans l'in-
vestissement direct au Canada, laquelle atteignait en
moyenne 66,0 p. 100 dans les années 90, mais qui se
situe a 62,3 p. 100 pour la présente décennie. Cette
part a diminué au profit des investisseurs d’Amérique
du Sud et d’Amérique centrale, d’Asie et d'Océanie et
d’Afrique qui, globalement, fournissent aujourd’hui
plus de 10 p. 100 de I'TED entrant au Canada. Au

I'investissement direct du Canada a I'étranger et I'IED
au Canada, a augmenté de facon spectaculaire pour
atteindre 132,4 milliards de dollars en 2008, contre
24,2 milliards de dollars 'année précédente. 2008

a marqué la douzieme année consécutive durant
laquelle l'investissement direct du Canada a 'étranger
a dépassé l'investissement étranger direct entrant au
Canada, faisant du pays un exportateur net de capital
depuis le milieu des années 90. lannée 2008 a aussi

TaBLEAU 6-3

Stock d'investissement étranger direct au Canada, certaines industries (milliards $CAN et pourcentage)

CROISSANCE
ANNUELLE,
2003-2008*

CROISSANCE

ANNUELLE EN
2008

PART EN
2008

2008

Fabrication 178,1 174,5 34,6 -2,0 44
Métaux primaires 32,1 30,4 6,0 -5,3 40,1
Produits chimiques 228 25,0 5,0 9.9 32
Matériel de transport 26,2 19,9 39 24,1 4.8
Pétrole et charbon 20,8 24.0 48 154 11,7
Produits du bois et papier 14,0 13,8 T 1.7 -0,3

Mines et extraction pétroliére et gaziere 92,8 101,4 20,1 9,2 17,0
Extraction pétroliére et gaziere et soutien 715 76,6 152 2 13,2
Mines 214 248 49 16,1 37,2

Finances et assurances 58,7 60,4 12,0 3,0 5,8

Gestion d’entreprises 59,9 60,8 12,0 1.4 24

Autres 10,0 11.2 2,2 12,0 12,9

Technologies de l'information et des communications 17,2 20,1 4,0 17,1 20

Ensemble des industries 4913 504,9 100,0 2.8 6,2

Données : Statistique Canada

a Taux de croissance annuel moyen composé

Note Les parts et les taux de croissance ont été calculés a l'aide des données brutes et peuvent ne pas correspondre a ceux obtenus avec

les données du tableau parce qu'elles ont été arrondies.
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cours des années 2000, la part de 'Europe a aussi
augmenté, passant de 25,3 p. 100 en moyenne dans
les années 90, 2 29,8 p. 100 en moyenne durant la
présente décennie.

En 2008, le stock d'TED détenu par I'Europe a pro-
gressé de 4,9 p. 100, a 1524 milliards de dollars.

Six des dix principales sources d'investissement direct
au Canada en 2008 étaient des pays européens, qui
détenaient 30,2 p. 100 du stock d'investissement
entrant au Canada. Le stock d'investissement en pro-
venance du Royaume-Uni, la deuxieme source d'TED
en importance au Canada, a progressé de 3,8 p. 100,
2 54,4 milliards de dollars. Le stock d'TED provenant
des Pays-Bas a poursuivi sa progression, avec un gain
de 10,6 p. 100, a 33,9 milliards de dollars. La valeur
des investissements venant de la France a augmenté
de 8,7 p. 100, a 18,5 milliards de dollars, bien que
cela ne représente qu'un peu plus de la moitié de

la valeur des investissements francais au Canada en
2003. Linvestissement en provenance d’Allemagne
demeure derriére le peloton des autres grandes éco-
nomies européennes, avec un gain de 2,3 p. 100, a
9,4 milliards de dollars.

TED en provenance d’Amérique du Sud et
d’Amérique centrale a poursuivi sur sa lancée en
2008, mais a un rythme plus lent qu'au cours des
derniéres années, augmentant de 5,1 p. 100, a

12,1 milliards de dollars. ’IED venant de cette région
natteignait que 1,1 milliard de dollars il y a cinq ans.
Cette expansion est presque entierement attribuable
a l'investissement brésilien, qui représente

98,8 p. 100 du stock d'TED au Canada détenu par
cette région. Une grande partie de la croissance de
l'investissement brésilien s’est produite en 2006, a

la faveur d'importantes fusions et acquisitions, telles
que l'achat d'Inco par la société CVRD. Le Brésil
demeure au septieme rang des investisseurs au
Canada, devant les autres pays du groupe BRIC

et les autres pays en développement.

Les investissements en provenance d’Asie et
d’Océanie ont poursuivi leur forte progression en
2008, gagnant 14,7 p. 100, pour porter le stock
d’investissement de cette région a 40,0 milliards de
dollars, soit 7,9 p. 100 du stock total d'investissement
entrant au Canada. Dans cette région, cest le Japon
qui possede le plus important stock d'investissement
au Canada, représentant 32,5 p. 100 du total de la
région de I'Asie-Océanie en 2008. Toutefois, la part
de ce pays a diminué par rapport au niveau de

55,3 p. 100 enregistré en 2003, tandis que son stock
d’investissement au Canada a reculé de 4,6 p. 100
en 2008, a 13,0 milliards de dollars. Linvestissement
provenant des Emirats arabes unis (E.A.U.) est passé
d’'un niveau négligeable en 2003 a 5,2 milliards de
dollars en 2008, plagant ce pays au dixieme rang
des investisseurs étrangers au Canada. Les investisse-
ments de la Chine ont aussi connu une forte progres-
sion, soit 31,3 p. 100 en 2008, bien que la part de
ce pays demeure modeste, a seulement 0,5 p. 100
(2,8 milliards de dollars). I'investissement venant de
I'Inde a bondi de 137,7 p. 100 en 2008, mais il n’at-
teint que 1,0 milliard de dollars, contre 430 millions
de dollars un an plus tot.

Le stock d'IED des pays africains a reculé de

19,7 p. 100, a 1,4 milliard de dollars, en 2008.

Méme si cette région ne détient quune modeste part
de l'investissement total entrant au Canada, celle-ci a
presque doublé depuis 2003 et représente plus de dix
fois I'investissement de 114 millions de dollars enre-
gistré en 2000.

Linvestissement direct entrant en 2008 a continué a
progresser rapidement dans les secteurs liés a I'éner-
gie (tableau 6-3). Le stock d'investissement dans la
fabrication des produits du pétrole et du charbon
était en hausse de 15,4 p. 100, a 24,0 milliards de
dollars, tandis que I'TED dans les industries de I'ex-
traction pétroliére et gaziere et les services de soutien
avancait de 7,2 p. 100, a 76,6 milliards de dollars,
ce qui équivaut a une part de 15,2 p. 100 du stock
d’IED entrant, contre seulement 7,2 p. 100 en 2000.
Le secteur minier a aussi bénéficié d'une forte expan-
sion, soit 16,1 p. 100, 4 24,8 milliards de dollars; ce
secteur affiche un remarquable taux annuel moyen
composé de croissance, soit 37,2 p. 100, depuis
2003.

Linvestissement dans le secteur de la fabrication a
fléchi de 2,0 p. 100 en 2008, a 174,5 milliards de
dollars, représentant 34,6 p. 100 de I'lED entrant
total. Il s’agit d’'une baisse substantielle en regard de
la part de 48,4 p. 100 enregistrée en 2000. Le stock
d’investissement dans la fabrication de matériel de
transport venait en téte des reculs dans ce secteur en
2008, perdant 24,1 p. 100, a 19,9 milliards de dol-
lars. La fabrication de produits chimiques a constitué
un élément positif pour le secteur de la fabrication
avec un gain de 9,9 p. 100, a 25,0 milliards de dol-
lars. La valeur du stock d’TED dans le secteur des
technologies de I'information et des communications
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TasLEAU 6-4

Stock d'investissement direct du Canada a I'étranger par région: (milliards $CAN et pourcentage)

REGION

CROISSANCE
ANNUELLE,
2003-2008?

CROISSANCE

PART EN
2008

PART EN
2003

ANNUELLE EN
2008

Monde 41952 5154  637,3 100,0 100,0 23,6 9,1
Amérique du Nord et Caraibes 2322 3158 4213 56,3 66,1 334 12,7
Amérique du Sud et Amérique 203 218 248 49 3.9 13,7 41
centrale
Europe 1243 1422 150,9 30,2 235 6,1 39
Afrique 2.2 4.6 4,0 0,5 0,6 -12.4 12,6
Asie/Océanie 33,2 310 36,2 8,1 57 16,8 1,8
10 principales destinations
Ftats-Unis 169,6 2306  310,7 41,1 48,8 348 12,9
Royaume-Uni 43,9 59,2 54,0 10,7 8,5 -89 42
Barbade 257 32,0 45,0 6,2 ol 40,7 11,9
Bermudes 10,9 18,3 223 2.4 3 214 15,3
Irlande 19,6 19,1 20,5 47 32 Tl 09
Tles Caiman 12,5 16,7 192 3.0 3,0 149 9,0
France 11,8 582 18,7 29 29 23 4 9,7
Hongrie 93 9,2 10,8 23 %% 173 3,0
Allemagne 9,0 8,7 10,5 22 1,6 204 o i |
Brésil Dl 8,9 9,2 1.4 1,4 3,5 99
Economies émergentes
Chine 0,8 2,6 3,6 0,2 0,6 373 33,7
Inde 0,2 0,6 0,8 0,0 0,1 244 31,5
Russie 0,2 0,5 0,5 0,0 0,1 09 25,1
Données : Statistique Canada, stocks
a Taux de croissance annuel moyen composé
FIGURE 6-7 abondi de 17,1 p. 100, a 20,1 milliards de dollars,
Parts régionales et sectorielles du
E;";f“‘s L B stock d’IDCE

8,5 %
__— Barbade, 7,1 %

__ Bermudes, 3,5 %

— Irlande, 3,2 %
__ Tles Caiman,
30%

__ France, 29 %
_— Hongrie, 1,7 %
\ O\ Allemagne, 1,6 %

N N\ Brésil, 1,4 %

Chine, 0,6 % _J/ \_ Autres, 17,7 %

Données : Statistique Canada

Les Etats-Unis demeurent la plus importante
destination de l'investissement direct canadien a
l'étranger, avec un gain de 34,8 p. 100 (80,2 milliards
de dollars) en 2008, a 310,7 milliards de dollars
(tableau 6-4 et figure 6-7). Pres des deux tiers de

ce mouvement est imputable aux mouvements de
devises (52,5 milliards de dollars), mais méme en
faisant abstraction des variations de taux de change,
la croissance de I'DCE aux Etats-Unis aurait été
robuste — 27,6 milliards de dollars. Cela hausse a
48,8 p. 100 la part des Etats-Unis dans I'IDCE, un
gain par rapport au niveau de 44,7 p. 100 observé
en 2007 qui neutralise en partie la tendance vers une
plus grande diversité de I'TDCE.
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TasLEAU 6

Stock d' nt direct du Canada a I'étranger, certaines industries (milliards $CAN et pourcentage)

CROISSANCE
ANNUELLE,
2003-2008

CROISSANCE

PART ANNUELLE EN
En 2008 2008

Fabrication 103,2 116,8 18,3 132 X
Mines et extraction pétroliére et gaziere 78,8 940 148 194 12,2
Extraction pétroliere et gaziére et soutien 58,1 67,6 10,6 16,4 173
Mines 20,7 26,5 42 278 34
Finances et assurances 1634 2569 403 57,2 11,6
Gestion d'entreprises 87,2 68,4 10,7 -215 15,0
Transport et entreposage 1501 17,1 2,7 133 2,0
Industries de I'information et industries culturelles 14,6 21,0 33 434 -5,0
Autres 25 3,5 0,5 47.2 3.4
Technologies de I'information et des communications 15,9 18,3 29 14,7 -6,1
Ensemble des industries 5154 6373 100,0 236 9,1

Données : Statistique Canada
a Taux de croissance annuel moyen composé
Note :

avec les données du tableau parce qu'elles ont été arrondies.

La valeur de I'IDCE en Europe a augmenté de

6,1 p. 100 en 2008, 2 150,9 milliards de dollars;
toutefois, la part de I'TDCE regue par I'Europe a
reculé sensiblement, passant de 30,2 p. 100 en 2003
a 23,7 p. 100 en 2008. 'IDCE au Royaume-Uni, la
destination la plus importante de I'IDCE en Europe,
a reculé de 8,9 p. 100, 2 54,0 milliards de dollars.
LIDCE en Irlande a progressé de 7,1 p. 100, a

20,5 milliards de dollars, tandis qu'il a bondi de
23,4 p. 100 en France, pour s’établir a 18,7 milliards
de dollars. Ces trois pays totalisent 93,2 milliards de
dollars, soit prés de 62 p. 100 de I'IDCE en Europe.

Linvestissement direct du Canada en Amérique

du Sud et en Amérique centrale a connu une forte
croissance en 2008, soit 13,7 p. 100, portant le stock
total 2 24,8 milliards de dollars. Linvestissement

sest concentré principalement au Brésil (gain de

3,5 p. 100, 2 9,2 milliards de dollars) et au Chili
(gain de 9,7 p. 100, 2 6,4 milliards de dollars).

Linvestissement direct du Canada en Asie et en
Océanie s'est démarqué avec le second taux régional
de croissance le plus élevé apres 'Amérique du Nord

en 2008, soit 16,8 p. 100, a 36,2 milliards de dollars.

IDCE a Hong Kong a dominé la liste (gain de
40,0 p. 100), a 6,0 milliards de dollars, suivi de la
Chine (gain de 37,3 p- 100), a 3,6 milliards de dol-

Les parts et les taux de croissance ont été calculés a l'aide des données brutes et peuvent ne pas correspondre a ceux obtenus

lars. IDCE en Australie, la plus importante destina-
tion de l'investissement canadien dans la région, est
demeuré presque stationnaire, n'augmentant que de
1,4 p. 100, 2 7,1 milliards de dollars. PIDCE dans la
région est largement réparti, neuf pays en détenant

une tranche de plus de 1 milliard de dollars chacun.

Le stock d'investissement direct du Canada dans
les pays africains a reculé de 12,4 p. 100 en 2008,
a 4,0 milliards de dollars, bien qu'il soit toujours
en hausse de 81,2 p. 100 par rapport a 2003.

En 2008, le déplacement de I'IDCE hors du secteur
des biens et vers celui des services s'est poursuivi.
Le plus important secteur de 'IDCE, les industries
des finances et des assurances, a vu augmenter de
93,4 milliards de dollars (57,2 p. 100) la valeur de
son IDCE en 2008, qui a atteint 256,9 milliards de
dollars. Cela représente plus des trois quarts de la
hausse totale de 'IDCE en 2008 et 59,0 p. 100 de la
hausse survenue aux Etats-Unis. En partie, cette aug-
mentation pourrait s'expliquer par des problemes de
liquidité au sein des filiales étrangeres de propriété
canadienne®. La part de I'IDCE total détenue par les
industries des finances et des assurances a bondi a
40,3 p. 100 alors qu'elle n’était que de 28,4 p. 100
en 2000.

4 Statistique Canada, Balance des paiements internationaux du Canada, T4-2008
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Il y a eu une baisse de 21,5 p. 100 (18,7 milliards

de dollars) de la valeur de I'IDCE dans le secteur de
la gestion d’entreprises, a 68,4 milliards de dollars.
Par contre, il y a eu une progression importante de la
valeur de I'TDCE dans les industries de 'information
et de la culture, soit 43,4 p. 100, a 21,0 milliards de
dollars.

Le secteur manufacturier a enregistré une croissance
positive, mais celle-ci est demeurée inférieure a la
moyenne de I'ensemble des industries, a 13,2 p. 100,
portant la valeur du stock d'TDCE de ce secteur a
116,8 milliards de dollars. La part de 'IDCE détenue
par le secteur manufacturier a reculé a 18,3 p. 100
en 2008, une baisse notable par rapport au niveau
de 31,9 p. 100 observé en 2000.
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Nouveaux horizons pour le Canada :
le retour a un monde multipolaire

Examen de la performance du Canada en matiére de commerce et
de compétitivité dans les marchés émergents

par Mykyta Vesselovsky

Le monde en émergence

ne transformation radicale sest produite

dans le monde au cours des vingt dernieres

années, laquelle deviendra évidente pour les
générations futures, mais dont les répercussions ne
sont pas encore tout a fait comprises par la notre.
Le progres technologique, principalement dans le
domaine de la transmission et du stockage de I'infor-
mation, a invalidé les notions archaiques sur la facon
dont les choses doivent se dérouler dans la plupart
des domaines — de la production et du commerce 2
la guerre et a la politique’. Les facons nouvelles de
communiquer, d’organiser et de travailler donnent
aux régions les plus reculées du monde la possibilité

d’étre des acteurs sur la scéne économique mondiale.

Leurs atouts, jusque-la inexploités, sont maintenant
intégrés aux grands courants de I'évolution humaine.
Ces économies émergentes, qui s'organisent en vue
de rivaliser sur le nouveau marché mondial, enregis-
trent des taux de croissance élevés, leur niveau de

vie progresse rapidement (figure 1) et elles acquierent
une notoriété grandissante sur la scene mondiale. En
2008, elles représentaient 28 p. 100 du PIB mondial,
contre 17 p. 100 en 1995%

Dans le peloton de téte, on retrouve le Brésil, la
Russie, I'Inde et la Chine (BRIC) qui sont des chefs
de file du monde en émergence. Leur importance
n'est pas seulement attribuable aux taux de croissance
élevés que ces économies ont connu récemment,
impressionnants soient-ils. En termes réels, I'écono-

1 Ainsi, la mise en place d’'une ligne de communication transpacifique cottait 73 000 dollars en 1975, 2 000 dollars en 1996 et 200 dol-
lars en 1999 (The Internet and Latin America, Rockefeller Center for Latin American Studies, 1999). Aujourd’hui, la communication
est presque instantanée et coOte moins de deux cents la minute. Philippe 11 d’Espagne, le premier gestionnaire transatlantique, devait

attendre plusieurs mois avant de recevoir une réponse de 'Amérique.

2 Sur la base du PIB nominal, Global Insight, mars 2009.

77




NOUVEAUX HORIZONS POUR LE CANADA :LE RETOUR A UN MONDE MULTIPOLAIRE

78

Apercu

« Pintégration croissante de 'économie mondiale
permet aux économies émergentes qui sont fer-
mement sur la voie de la libéralisation des mar-
chés et d’une bonne gouvernance économique
de bénéficier d'une croissance soutenue. Avec le
temps, le revenu par habitant devrait converger
vers celui du monde développé, au bénéfice
durable de tous.

* Puisqu'une partie seulement de I'écart a été
comblée jusqu’a maintenant, les perspectives
de croissance demeurent favorables, notamment
pour la croissance engendrée par la technologie
grace a des gains de productivité.

* Exploiter ces marchés revét une importance
capitale — dans une trentaine d’années, un gain
de seulement 0,1 p. 100 de la part du Canada
du marché des importations du Brésil, de la
Russie, de I'Inde et de la Chine (BRIC) se tradui-
rait par une augmentation des exportations de
29 milliards de dollars.

* Le Canada exporte déja 42 p. 100 de plus vers
les marchés en émergence et en développement
que le niveau prévu par les modeles écono-
miques sur la base des déterminants du

commerce, comme le PIB et '¢loignement.
En particulier, les exportations en Chine, en
Malaisie, en Indonésie et en Algérie atteignent
plus du double du niveau prédit par ces
modeles. Les marchés clés ot les exportations
canadiennes restent inférieures a leur potentiel
sont notamment I'Inde et le Brésil.

* Sur le marché américain, notre avantage compa-
ratif réside principalement dans les secteurs de
l'automobile, du bois et du papier, et de I'éner-
gie. Hors de ce marché¢, I'avantage comparatif
que nous possédons dans les secteurs de
l'agroalimentaire, des métaux et minéraux, et de
l'aérospatiale est sensiblement plus grand, mais
nous accusons un désavantage dans les secteurs
de I'énergie et de 'automobile.

* TLanalyse de la compétitivité dans quinze des
plus importants marchés émergents révele que
les exportations canadiennes dans plusieurs
secteurs de fabrication de pointe affichent une
meilleure performance dans la plupart de ces
marchés qu'a 'échelle mondiale. Par contre,
l'aérospatiale accuse une contre-performance
dans ces marchés émergents clés.

mie du Brésil a progressé de 46 p. 100 depuis 1995,
celle de la Russie de 79 p. 100, celle de I'Inde de 136
p. 100, tandis que I'économie de la Chine a enregistré
une remarquable expansion de 228 p. 100°. Leur
potentiel de croissance future est tout aussi impres-
sionnant. Ces économies occupent un vaste territoire
(29 p. 100 de la surface terrestre de la planete), elles
abritent plus de 40 p. 100 de la population mondiale
et disposent d’abondantes ressources humaines et
naturelles. Leur influence se fait sentir partout, des
émissions de carbone dans 'atmosphere — les émis-
sions de dioxyde de carbone de la Chine ont plus que
doublé entre 1990 et 2004, rejoignant presque celles
des Etats-Unis, qui occupent le premier rang* — a
I'émergence du G20 comme forum appelé a trouver
une solution commune 2 la crise économique. Ces
nations, et le reste du monde en émergence qu'elles

représentent, prennent leur place, et leurs voix se
font de plus en plus entendre dans les débats interna-
tionaux.

Ce changement, toutefois, n’était pas inattendu si I'on
jette un regard sur le passé. En fait, c’est le déséquili-
bre mondial en faveur de I'Ouest qui est un phéno-
mene récent. Presque toute l'histoire de I'humanité
s'est déroulée dans un contexte de parité internatio-
nale des revenus. Ce qui frappe a I'examen des der-
niers siecles de développement économique n'est pas
P'évolution du classement des pays, mais 'augmenta-
tion colossale de la disparité entre les pays riches et
les pays pauvres. Lécart de revenu actuel entre 'un
des pays les plus riches, le Luxembourg, et 'un des
plus pauvres, le Liberia, est de I'ordre de 500 a 1. Iy
a 250 ans, cet écart aurait peut-étre été de 5a 1, et la

3 Croissance du PIB réel, 1995-2008, Global Insight, mars 2009. Le Canada a bien fait également, avec une croissance de 47 p. 100 sur la

méme période.

4 De 2 399 Mt en 1990 a 5 007 Mt en 2004; les émissions des Etats-Unis ont augmenté de 25 p. 100, a 6 046 Mt sur la méme période

(Rapport sur le développement humain 2007/2008, PNUD).
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FiGure |

PIB par habitant (PPA), 1980-2007

$ international constant 2005

#— Botswana —&—  Brésil Canada
—*— Chine —+—  Inde —— Japon
—— Etats-Unis ——  Kenya —e— Corée

Source : Bureau de I'économiste en chef, MAECI
Données : Banque Mondiale

différence entre 'Europe et 'Asie de I'Est et du Sud
était encore plus petite, autour de 1.1-1,52 1°. 11

n'y a pas de données fiables plus anciennes, mais

une chose est assez stire : avant 1750 environ, aucune
société n'a connu une croissance soutenue de son
revenu par habitant. Le revenu moyen stagnait autour
du niveau de production d'un agriculteur moyen
(niveau de subsistance), avec des déviations tempo-
raires rapidement corrigées par la croissance démo-
graphique. Quoi qu'’il en soit, la situation qui
prévalait en 1750 ou a toute époque antérieure ne

se compare aucunement a I'écart de revenu qui existe
a I'époque moderne entre nations riches et nations
pauvres. Une telle inégalité n’a été rendue possible
que par la Révolution industrielle®.

Cette inégalité est trop profonde pour persister et la
recherche économique prédit qu'elle ne durera pas.
La convergence des revenus entre pays riches et pau-
vres est une prédiction qui ressort de presque toutes
les théories de la croissance, a commencer par les
modeles classiques de Solow (1956) et de Ramsey

(1928). Dans ces modeles, la croissance est un pro-
cessus dynamique qui tend vers un revenu station-
naire. Ce niveau de revenu stationnaire peut étre
différent pour différents pays, et peut évoluer
constamment sous l'effet de parametres tels que

le progres technologique. Sous réserve de telles con-
sidérations, ces modeles affirment que la croissance
économique est plus rapide dans les pays plus
pauvres parce quils se trouvent plus loin de leur
revenu maximal théorique que les pays riches’.

Cela nous incite fortement a penser que les écarts

de richesse observés de nos jours s'inscrivent dans
un phénomene transitoire, et que la convergence des
nations plus pauvres vers le niveau de vie des nations
riches constituerait un retour a 'expérience histo-
rique normale plutot qu'une déviation par rapport a
celle-ci. A mesure que les économies émergentes s'ap-
prochent des niveaux de revenu des pays développés,
elles connaissent une transition démographique ou le
taux de croissance de la population ralentit, réduisant
du méme coup le principal obstacle historique 2 la

5 Estimations de Paul Bairoch, Economics and World History, University of Chicago Press, 1999.

Les arguments présentés ci-dessus ont été défendus avec éloquence dans un article de Robert Lucas, intitulé « The Industrial Revolution:
Past and Future », 2003 Annual Report Essay, Federal Reserve Bank de Minneapolis.

7 Cette notion, appelée convergence conditionnelle béta, a beaucoup d’appuis dans la documentation économique.
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FIGURE 2
Convergence de la croissance de la population, 1990-2021
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croissance (figure 2). Plusieurs pays tels que le Japon
et la Corée du Sud ont réussi a sengager sur la voie
de I'expansion; d’autres économies émergentes sont
arrivées au stade ot elles pourraient faire de méme.

Pouvons-nous étre raisonnablement strs de ces
prédictions? Celles-ci n'affirment-elles pas que la
pauvreté dans le monde recule d’année en année?
Oui nous le pouvons, et oui elles le prédisent. La
population mondiale est passée de 5,3 milliards de
personnes en 1990 a 6,7 milliards de personnes en
2008, une croissance impressionnante de 27 p. 100.
La production économique réelle dans le monde a
augmenté de 67 p. 100 durant la méme période. Et
C'est le monde en émergence qui a mené la cadence :
les économies émergentes ont crat d’environ 120 p.
100, plus du double du taux de croissance des éco-
nomies avancées®. Ainsi, a la fin de 2008, chaque
personne sur la planéte était en moyenne 30 p. 100
plus riche qu'en 1990 en termes réels.

Certains jugeront ces perspectives optimistes. Le pro-
gres économique se produit rarement sans ruptures

8 Global Insight, mars 2009

et il n'est pas sans comporter des risques. Les défis du
processus de rattrapage sont a la fois redoutables et
méconnus, et il peut y avoir des reculs et des crises
en cours de route. La croissance des pays d’Asie, qui
repose sur les exportations, devra éventuellement
s'appuyer davantage sur la demande intérieure a
mesure que leur économie se rapprochera de la taille
de I'économie américaine. La crise économique
actuelle vient accentuer le besoin de trouver une
solution a ce dilemme. En réalité, ce qui sous-tend
ces prédictions sur la croissance est que, comme par
le passé, les économies émergentes trouveront le
moyen de surmonter ces défis lorsqu'ils se poseront
et, notamment, d’apprivoiser mutuellement les straté-
gies de rattrapage les plus efficaces.

11 faut noter également que les sources et les consé-
quences de cette croissance méritent une attention
particuliere : les questions de répartition interne
posent un probleme et plusieurs sociétés, des Etats-
Unis 2 la Chine, deviennent plus inégales. En défini-
tive, la croissance doit servir d’autres objectifs

R ———
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sociétaux : « le développement économique en tant

que fin — la croissance économique comme moyen »°.

Mais, comme nous le verrons plus loin, I'intégration
de I'économie mondiale et 'expansion du commerce
dans le monde ont permis a de nombreux pays de
trouver la clé d’une croissance soutenue et, ainsi, ont
mis en place les conditions qui permettraient au
monde de devenir non seulement plus riche, mais
aussi plus équitable.

Déterminants de la croissance et importance du
commerce

Si la théorie de la convergence prédit une croissance
plus rapide des pays pauvres, les modeles néoclas-
siques de croissance exogene dont elle découle n'ex-
pliquent pas I'ampleur des écarts de revenu observés
a l'échelle internationale. Leur principale hypothese —
que le niveau de revenu stationnaire éventuel est
largement déterminé par le taux d’épargne — ne
concorde pas avec les données montrant une quasi-
absence de corrélation entre les taux d’épargne et les
niveaux de revenu. A titre d’exemple, les principales
puissances industrielles — les Etats-Unis et le Japon —
ont des taux d’épargne tres différents; pourtant, I'his-
toire économique récente montre clairement qu’elles
convergent vers un niveau de revenu similaire. Afin
d’expliquer pourquoi certains pays sont riches et
d'autres pauvres, il faut prendre en considération
d’autres éléments.

Le plus important est la productivité. La capacité de
produire plus avec un méme panier d'intrants est ce
qui permet de dire que des entreprises, des nations et
des époques sont plus productives. Lorsque tous les
facteurs de production ont été pris en compte, il reste
un élément résiduel clé : la productivité totale des
facteurs (PTF). Interprétée comme une combinaison
de changements au niveau de la technologie et de
lefficience avec laquelle les intrants sont utilisés,

on croit qu'elle explique en grande partie les écarts
actuels de revenu au niveau international.

Et cela est a 'avantage du monde en émergence et
en développement. Nous avons déja souligné que le
savoir et I'information — les piliers de la productivité
moderne — se diffusent aujourd’hui 2 un rythme sans
précédent et 2 un cotit beaucoup plus bas qu'aupara-
vant. Pour rattraper le monde développé dans ces
conditions, il n’est plus nécessaire de chercher a créer
de nouvelles techniques cotteuses — il suffit d’appli-
quer les techniques existantes aux activités écono-
miques. Linnovation et la technologie nouvelle
produiront vraisemblablement d'importants divi-
dendes a court terme, ce qui accroit la probabilité

de leur adoption. Enfin, seules les technologies les
plus récentes doivent étre adoptées, ce qui permet
de court-circuiter le long processus itératif d'inven-
tion et d’amélioration. Ainsi, une version révisée de
la théorie de la convergence énoncerait que les pays
qui parviennent a adapter et a utiliser le stock exis-
tant de connaissances productives pour produire des
biens et services de facon plus efficiente connaitront
une croissance plus rapide, tandis que les pays qui
font actuellement un moins grand usage de ce stock
pourraient rattraper les autres en adoptant davantage
de ce savoir.

Ce mouvement de rattrapage n'est devenu possible
que récemment, a la faveur de I'intégration croissante
de I'économie mondiale et de la suppression des
nombreux obstacles, un processus qui s'est accéléré
avec la fin de la guerre froide. La mondialisation a
profité aux pays émergents a forte croissance, tant du
coté des importations que du coté des exportations.
Ces pays ont « importé les connaissances que possé-
dait le reste du monde et ils ont exporté ce qu’il
demandait »'°. Voila donc le paradigme de la crois-
sance et le role du commerce dans I'économie mon-
diale intégrée.

Mais les économies en émergence ont-elles déja
exploité les hausses de productivité comme source
de richesse potentielle? Leur croissance est-¢lle attri-
buable a une productivité accrue ou repose-t-elle

9 Rapport sur le développement humain 1996. Le rapport précise aussi que « souvent, les responsables des politiques sont préoccupés
d'abord par le niveau de la croissance. Ils devraient se soucier plus de sa structure et de sa qualité ».

10 Ce passage, tiré du Rapport de la Commission sur la croissance de 2008, de la Banque mondiale, mérite d’étre cité en entier : « [les marchés
émergents| ont importé des idées, de la technologie et du savoir-faire du reste du monde [et] exploité la demande mondiale, qui leur
offrait un marché abondant et élastique pour leurs biens. Larrivée de connaissances a sensiblement accru le potentiel de production de
I'économie; le marché mondial a fourni la demande nécessaire pour exploiter ce potentiel. En deux mots, ces pays ont importé le savoir

du reste du monde et ils ont exporté ce qu'il demandait. »
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essentiellement sur les intrants — en d’autres termes,
ces pays font-ils simplement construire de nouvelles
usines ou optimisent-ils les procédés de production
des installations existantes? Les données sur cet
aspect sont peu concluantes, notamment en raison
des difficultés que soulevent les calculs de la PTF au
niveau agrégé. Bosworth et Collins (2003)"! étudient
la période allant de 1960 a 2000 et montrent que,
lorsqu'on exclut la Chine, la PTF des pays de I'Asie de
'Est n'a pas avancé plus rapidement que la moyenne
mondiale. La croissance rapide de cette région s'ex-
plique principalement par une forte expansion des
immobilisations et la contribution provenant d'un
plus grand capital humain. En revanche, la Chine

a enregistré une remarquable croissance de la pro-
ductivité au cours de la période 1980-2000, celle-ci
atteignant 5 p. 100 I'an dans la derniere décennie.
Drautres études affirment que les taux de croissance
élevés dans le monde en émergence (y compris la
Chine) reposent sur les intrants, en particulier I'urba-
nisation montante et le transfert concomitant de la
main-d’ceuvre rurale vers une économie urbaine plus
productive. Dans 'ensemble, on s'entend pour dire
que la Chine a pris une avance considérable sur
I'Inde pour ce qui est de la croissance de la PTE et
que ces deux pays devancent le Brésil et la Russie.
Pourtant, au chapitre de la productivité globale,

les données indiquent que les marchés émergents,
notamment les pays du groupe BRIC, ont encore
beaucoup de chemin a faire. Ainsi, pour ce qui est
de la facilité avec laquelle on peut faire des affaires
(un indicateur de la qualité des institutions et de
I'efficience de la production), le seul pays du groupe
BRIC qui figure parmi les cent premiers est la Chine
et elle se classe au 83¢ rang'?.

Quelle que soit la mesure adoptée, les données mon-
trent que les perspectives de croissance a long terme
des économies émergentes sont trés prometteuses.
Seule une petite partie de I'écart qui les sépare du
monde développé a été comblée jusqu'ici (figure 1).
Par conséquent, les possibilités qui s'offrent pour
fonder la croissance tant sur les intrants que sur

la PTF ont été a peine exploitées”. Les conditions
nécessaires a un progres soutenu sont notamment le
maintien de la stabilité macroéconomique, des taux
élevés d’épargne et d'investissement, une bonne gou-
vernance économique et — ce qui est peut-étre le plus
important — la possibilité de compter sur une écono-
mie mondiale intégrée qui comporte relativement
peu de restrictions au commerce et aux mouvements
de capitaux. Méme si la crise économique actuelle
peut perturber 'un ou 'autre ou méme I'ensemble de
ces éléments a court terme, il faudrait que survienne
un bouleversement d’'une ampleur sismique pour
compromettre les perspectives de croissance du
monde en émergence a long terme.

Tendances et projections de la croissance

dans le monde en émergence

Cette robuste croissance attendue 2 moyen et a long
terme engendrera, dans 'optique de la performance
commerciale du Canada, des débouchés énormes
qu’il importe de saisir le plus tot possible. Afin d'illus-
trer l'ampleur de ces développements, examinons
certaines tendances et projections récentes pour les
principaux marchés émergents. Au cours des cinq
années écoulées entre 2003 et 2008, les économies
émergentes ont crii @ un taux annuel moyen de plus
de 7 p. 100. Méme si la récession mondiale actuelle
a de profondes répercussions sur ces pays (selon

les prévisions récentes, la croissance pourrait étre
inférieure a 2 p. 100 cette année), les économistes
s'attendent 2 voir leur part de la croissance mondiale
continuer d’augmenter parce que les conditions
nécessaires a une expansion a long terme se sont
concrétisées durant la derniere décennie — des
réformes structurelles et de meilleures politiques
macroéconomiques. En fait, tant I'envergure mon-
diale de la crise actuelle qu'une croissance aussi spec-
taculaire sont largement imputables au méme facteur
— lintégration grandissante de 'économie mondiale.
Aussi douloureuse qu’elle soit, la crise économique
dans ces pays est loin d’étre aussi grave que celles du
passé, qui s'accompagnaient de famines ou d’épidé-
mies, ou encore d'un état de crise permanent, plus

11 Barry Bosworth et Susan M. Collins, The Empirics of Growth: An Update, The Brookings Institution.

12 Banque mondiale, Doing Business 2009 Report. A noter que Singapour se trouve au sommet de ce classement.

13 Bien sar, les économies émergentes montrent d'importantes différences entre elles et 'évaluation des limites de la croissance devrait se
faire prudemment. A titre d’exemple, le ratio d’urbanisation au Brésil atteint 85 p. 100, ce qui est plus élevé que dans la plupart des pays
avancés, de sorte qu’il y a peu de croissance 2 attendre de cette source; par contre, la Chine, 2 42 p. 100, et I'Inde, 2 29 p. 100, sont les
pays qui ont le plus a gagner a engager leur population rurale dans des procédés plus productifs.
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insidieux, sous la forme d’une pauvreté rurale dont
T'incidence et la sévérité ont été considérablement
atténuées grace aux progres économiques récents de
ces pays.

TasLeav |

Les principales économies en 2008, 2039 et 2050

Rang PIB en 2008 PIB en 2039 (GI)  PIB en 2050 (PwC)

Eléments a considérer

* La Chine a devancé I'Allemagne comme troi-
sieme économie en importance en 2007 et
elle devrait dépasser le Japon vers 2010. Il
est prévu qu'elle remplacera I'économie amé-
ricaine au premier rang mondial vers 2025.

* PricewaterhouseCoopers (PwC) a estimé
que, d’ici 2050, le PIB de la Chine dépassera
celui des Etats-Unis par une marge d’environ
30 p. 100, tant en termes de taux de change
que de PPA.

¢ Lameéme année, I'Inde devrait presque
avoir rattrapé les Etats-Unis, tandis que le
Mexique, la Russie et I'Indonésie auront
devancé les économies allemande, britan-
nique et francaise.

* Les principales économies émergentes, soit
les pays du groupe BRIC, et le Mexique,
I'Indonésie et la Turquie — le E7 — remplace-
ront le G7 actuel et devraient avoir une taille
50 p. 100 plus grande que celle du G7 d’ici
2050. En 2007, la taille des économies du E7
est d’'environ 25 p. 100 de celle des écono-
mies du G7.

* Le commerce international des marchandises
des pays du groupe BRIC a dépassé celui des
Etats-Unis en 2007.

* PwC prévoit que les pays suivants auront un
PIB supérieur a celui du Canada d'ici 2050 :
le Mexique, I'Indonésie, le Vietnam, la
Turquie et le Nigeria.

Globalement, les économies émergentes actuelles
occuperont la majorité des places au palmares des
dix plus grandes économies en 2050, délogeant
plusieurs économies avancées comme 'Ttalie et
'Espagne (tableau 1).

Ces projections a long terme pourraient se révéler
trop optimistes parce qu'elles ne tiennent pas compte

1 Etats-Unis Chin Chine
2 Japon Etats-Unis Etats-Unis
3 Chine Inde Inde
4 Allemagne Japon Breésil
5 France Royaume-Uni  Japon
6 Royaume-Uni  France Mexique
7 Italie Allemagne Russie
8 Russie Italie Indonésie
9 Espagne Russie Allemagne
10 Brésil Turquie Royaume-Uni

Sources : FMI, Perspectives de 'économie mondiale; THS, Global
Insight (GI), et projections de PricewaterhouseCoopers (PwC), 2008.

des chocs que pourraient éventuellement subir ces
économies au cours de la période de projection,

ni des risques inhérents a la stabilité macroécono-
mique, 2 la gouvernance et a l'engagement envers

le libre-marché. Etant donné que les prévisions de
PricewaterhouseCoopers (PwC) dépendent aussi
largement d’une croissance de la population active,
elles pourraient étre trop optimistes pour les pays
ayant une forte croissance démographique. Les esti-
mations plus conservatrices de THS Global Insight
(GI) laissent entrevoir des changements moins radi-
caux au sein du club des dix plus importantes écono-
mies en 2039. Gl a estimé que le PIB nominal des
économies émergentes dépassera celui des économies
avancées actuelles d’ici 2030. Mais tout indique qu'un
réalignement majeur surviendra dans les courants
commerciaux mondiaux, la production et la richesse.
D'ici 2039, le PIB combiné des marchés émergents et
des pays en développement représentera 58,7 p. 100
du PIB mondial (projection de GI, avril 2009).

Répercussions de la croissance des marchés
émergents sur les intéréts commerciaux du

Canada

Le Canada est une nation commercante. Son ratio
d’ouverture au commerce est le deuxieme plus €levé
apres celui de I'Allemagne au sein du G7. Par consé-
quent, tout déplacement majeur de la production

et du commerce mondial risque d'avoir des réper-
cussions relativement importantes au Canada. Afin
d’estimer les effets éventuels sur la performance
commerciale du Canada, nous avons fait une breve
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FIGURE 3
Part du Canada dans les marchés d'importation des pays du groupe BRIC
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analyse des parts de marché des exportations cana-
diennes vers les pays du groupe BRIC.

Nous avons d’abord comparé I'évolution des impor-
tations totales des pays du groupe BRIC a leurs
importations en provenance du Canada'*. Pour
l'ensemble des pays du groupe BRIC, les importations
totales ont cri 2 un taux annuel moyen de 17,8 p.
100 (prix courants, en dollars canadiens) entre
1999 et 2007, comparativement a une croissance
de 14,5 p. 100 des importations en provenance du
Canada®. Cela indique que la part de marché du
Canada dans ces marchés émergents a diminué,
comme le montre la figure 3. A noter toutefois que
cela s'inscrit dans la tendance globale des exporta-
tions de marchandises du Canada, qui ont fléchi
sensiblement en pourcentage du PIB entre 1999

et 2007 (tableau 2).

Si les exportations canadiennes s'étaient maintenues
au rythme de la croissance des importations des pays
du groupe BRIC, (c.-a-d. si nous supposons une

« part de marché constante »), l'augmentation des

importations chinoises du Canada sur la période
1999-2007 aurait été environ le tiers plus élevée
(10,9 milliards de dollars au lieu de l'augmentation
réelle de 8,3 milliards de dollars). Ainsi, 'effet global
de la compétitivité en Chine entre 1999 et 2007
équivaut a une perte d’exportations de 2,6 milliards
de dollars; au Brésil, la perte d’exportations est de 0,7
milliard de dollars. Cela contraste avec un léger gain
a l'exportation en Russie (73,5 millions de dollars) et
en Inde (19,0 millions de dollars). Conserver sa part
de ces marchés émergents est loin d’étre une tache
facile, mais compte tenu de la croissance prévue de la
demande a I'importation dans ces pays, les retombées
seraient considérables.

De quelle ampleur? Jetons un coup d’ceil aux trente
prochaines années. Pour ce faire, nous avons examiné
les exportations du Canada vers le monde (les vingt
principales destinations des exportations canadiennes
de marchandises, qui représentent 95 p. 100 de nos
exportations) et élaboré trois scénarios possibles a
I'horizon 2038, fondés sur les prévisions de GI pour
la taille des marchés d’'importation des pays du
groupe BRIC cette année-la. Le premier scénario sup-
pose que le Canada est en mesure de conserver sa
part actuelle des marchés des pays du groupe BRIC.
Le second scénario suppose que le Canada pourrait
accroitre sa part de ces marchés d’une faible marge

de 0,1 point de pourcentage'®. Le dernier scénario
(pessimiste) entrevoit une diminution de notre part
de marché de 0,1 point de pourcentage, conformé-
ment a la tendance a la baisse actuellement observée.

Ces données sont présentées au tableau 2. Dans
I'ensemble, l'effet potentiel d'une augmentation de
notre part du marché des pays du groupe BRIC de
seulement 0,1 point de pourcentage d'ici 2038 équi-
vaudrait a 29,1 milliards de dollars d’exportations
supplémentaires cette année-1a'". En outre, si le
Canada était en mesure de maintenir sa part de
marché de 2007 partout dans le monde, son ratio
des exportations au PIB augmenterait a 39.2 p. 100
en 2038 (dépassant ainsi le niveau de 1999). Avec

14 A noter que les données proviennent des organismes de statistique officiels du Brésil, de la Russie, de I'Inde et de la Chine. Les chiffres
sur le commerce ont été convertis en dollars canadiens aux fins de I'analyse.

15 Texpansion du commerce régional entre les économies de I'Asie de I'Est et, en particulier, avec la Chine est un facteur qui a contribué a

cette tendance.

16 Le choix de 0,1 point de pourcentage permet 2 I'analyse d’étre adaptée a des hausses ou des baisses plus importantes. Ainsi, I'effet de
compétitivité d'une baisse de 0,5 point de pourcentage en Chine (101,9 milliards de dollars) serait cinq fois plus important que celui

d'une baisse de 0,1 point de pourcentage (20,4 milliards de dollars).

17 Les gains totaux dépendent du sentier dynamique qu'emprunte la hausse de la part de marché.
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Scenario | SCENARIO 2
2038 hausse de 0,1 %  baisse de 0,1 %
1999 2007  PM constante 2007 de la PM de la PM
Part de marché (PM) 2,0% 1.4 % 14% 1,5 % 13%
Brésil Exportations canadiennes (milliards $) 1.4 1.8 10,9 11,6 10,1
Effet sur la compétitivité (milliards $) - 0.8 -0.8
Part de marché 0,6 % 0,6 % 0,6 % 0,7 % 0,5 %
Russie Exportations canadiennes (milliards $) 0,2 1,3 7.9 9,1 6,7
Effet sur la compétitivité (milliards $) - 12 -1.2
Part de marché 08 % 0,8 % 0.8 % 0,9 % 0,7 %
Inde Expontations canadiennes (milliards $) 0,5 18 53,3 60,1 46,6
Effet sur la compétitivité (milliards $) - 6,8 -6,8
Part de marché 14 % 1,1% 1,1% 12% 1,0 %
Chine Exportations canadiennes (milliards $) 3,5 11,7 2342 254.6 2139
Effet sur la compétitivité (milliards $) - 204 -20.4
BRIC Fﬂ?“.ml ;‘;rhmml’mmm : 29.1 29.1
Ratio des exportations canadiennes au PIB (%)* 36,8 28,8 39,2 39,7 38,6

* Calculs fondés sur les importations rajustées des 20 principaux pays en provenance du Canada, et sur les prévisions de Global Insights.

une augmentation de seulement 0,1 point de
pourcentage de la part du marché des pays du groupe
BRIC, le Canada verrait ce ratio monter a 39,7 p. 100
en 2038.

Si 1a part du marché des pays du groupe BRIC conti-
nue de fléchir, cela se traduira par des pertes : 20,4
milliards de dollars d’exportations in Chine, 6,8 mil-
liards de dollars en Inde, 1,2 milliard de dollars en
Russie et 770 millions de dollars au Brésil.

Ces chiffres, qui reposent sur les prévisions de la
croissance de la demande d'importations de marchan-
dises dans les pays du groupe BRIC estimées par GI,
mettent en relief les conséquences éventuelles pour le
Canada de 'adoption d’'une politique de prospection
active des principaux marchés émergents en vue de
profiter de leur croissance rapide : dans une trentaine
d'années, une augmentation de 1 p. 100 de notre part
du marché des pays du groupe BRIC représenterait
290 milliards de dollars en exportations.

Le commerce du Canada avec les
marchés émergents négligeons-nous
des débouchés?

Compte tenu de I'importance croissante des marchés

émergents et de la distance relativement grande qui
sépare la plupart d’entre eux du Canada, une ques-

tion fondamentale se pose : Notre proximité avec les
Etats-Unis (et, relativement parlant, avec la plupart
des pays de 'OCDE) nous empéche-t-elle de prendre
conscience des possibilités qui s'offrent dans le
monde en émergence et en développement? De fait,
commercons-nous trop avec les pays développés et
pas assez avec les autres pays? On peut répondre 2
cette question en examinant les origines et les causes
du commerce international selon la théorie écono-
mique. Nous avons fait un tel exercice a I'aide du
modele de gravité, qui est largement utilisé et intui-
tivement attrayant et qui a produit de bons résultats
empiriques. La notion derriere ce modele remonte

2 la loi de la gravité de Newton (de 1a le nom du
modele), qui énonce simplement que la force d’at-
traction entre deux objets est directement proportion-
nelle 2 leurs masses et inversement proportionnelle
au carré de la distance qui les sépare. De facon simi-
laire, dans le contexte économique, les flux commer-
ciaux entre deux partenaires sont présumes avoir un
lien positif avec leurs masses économiques (PIB) et
un lien négatif avec la distance que franchissent les
échanges commerciaux. En ajoutant quelques varia-
bles supplémentaires pour expliquer les flux com-
merciaux, on obtient un modele robuste et puissant —
dans la mesure ou il explique systématiquement une
proportion élevée de la variation observée dans les
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L’équation de gravité

Un modele de gravité exprime une régularité empirique familiere aux économistes du commerce, a savoir
que les flux commerciaux entre deux pays sont directement proportionnels a leur taille économique et
inversement proportionnels a la distance qui les sépare, de la fagon suivante :

X,=A YY, o

!
X: : flux commerciaux; Y : PIB; D : distance).

En exprimant les deux cotés de 'équation en termes logarithmiques, nous obtenons une équation de
gravité standard de forme log-linéaire, que I'on enrichit parfois de plusieurs autres variables, selon les
origines théoriques du modele ou pour d’autres raisons jugées importantes sur le plan empirique. Ces
variables sont censées étre représentées dans le vecteur A.

Cependant, l'attrait intuitif de cette spécification n’était pas, jusqu’a récemment, ancré dans une théorie
économique formelle. Les travaux d’Anderson (1979), Deardorff (1998) et Anderson et van Wincoop
(2003) ont établi que, pour éviter un biais attribuable a I'omission de variables et 2 une spécification plus
ou moins improvisée, I'équation de gravité devait découler formellement d’une théorie. En nous inspirant
notamment d’Anderson et van Wincoop (2003), nous avons employé I'équation de gravité suivante :

1nX).= In ¥+ lnDC}.+ lnPij + WTOJ,+ FTAj+I_ANDj+ EN, +FR + EME].(Z)

ou X représente les exportations canadiennes vers le pays j, Y est son PIB réel, D est la distance qui le
sépare du Canada, P, est I'indice des prix a la production relatifs, les autres termes étant des variables
nominales employees pour tenir compte de 'adhésion a TOMC, la présence d’'un ALE avec le Canada,
le fait pour un pays d’étre enclavé, l'utilisation répandue de 'anglais ou du frangais et, enfin, le statut
d’économie en émergence ou en développement, selon le FMI, en 2008.

flux commerciaux (70 a 80 p. 100) pour divers pays
et diverses périodes.

Nous avons estimé cette équation pour la période
2000-2007, en modélisant les exportations cana-
diennes vers toutes les destinations ot les données

le permettaient (plus de 170 pays au total) et en
permettant des variations temporelles d'une année

a l'autre. Les exportations sont expliquées par le PIB,
la distance, les niveaux des prix, I'adhésion 2 TOMC,
la conclusion d’'un ALE avec le Canada, l'utilisation
de l'anglais ou du frangais, le fait pour un pays d’étre
enclavé et le statut d’économie émergente ou en déve-
loppement. Les coefficients estimés ont ensuite servi
a faire des prédictions sur les valeurs des exportations
canadiennes en 2007 qui découlent de la théorie

de la gravité. La différence entre ces prédictions et

les valeurs réellement observées détermine dans
quelle mesure, selon notre modele, nous surexpor-
tons ou soUS-eXportons Vers un pays ou une région
en particulier.

Notre résultat clé est que l'effet de la variable
représentant les « marchés en émergence et en
développement » est positif (0,35) et fortement signi-
ficatif. Cela signifie qu’entre 2000 et 2007, le Canada
exportait 42 p. 100 de plus vers un pays en émer-
gence ou en développement que vers un pays déve-
loppé, en tenant compte de la taille, de I'éloignement
et de tous les autres facteurs présents dans le modele.

Ces résultats montrent que, plutot que de manquer
des occasions et de sous-exporter vers le monde en
émergence, le Canada a un commerce plus important
que prévu avec ces pays. Comment pouvons-nous
expliquer cela? Plusieurs facteurs peuvent intervenir.
Premiérement, la composition par produit des expor-
tations canadiennes pourrait étre plus attrayante et
mieux convenir aux besoins actuels des marchés
émergents — ce qui signifierait que nous possédons
un avantage comparatif pour les biens que ces pays
importent en grande quantité. Deuxiemement, les
exportateurs canadiens pourraient déja exploiter
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les débouchés quoffrent le monde en émergence,

en tenant compte de leur croissance prévue et en
sétablissant dans ces pays pour y saisir des occasions
futures. 11 faudrait pousser les recherches pour éva-
luer la validité de ces hypotheses et examiner d'autres
explications possibles.

Analyse par pays et par région

La grande majorité de nos exportations (93,7 p. 100)
devrait se retrouver dans les économies avancées. Le
Canada sous-exporte légérement vers ces pays (par
une marge de 1,4 p. 100), mais il surexporte de facon
significative vers 'Asie (par une marge de 74 p. 100),
notamment dans les pays de 'Asie de I'Est tels que la
Chine et I'Indonésie, ainsi que vers I'Afrique (par une
marge de 47 p. 100) (tableaux 4 et 5). Le commerce
avec I'Asie de I'Est atteint plus du double de la valeur
prévue, ce qui indique qu'il y a surexportation a hau-
teur de 6 milliards de dollars. Cela éleve la part de
nos exportations allant dans cette région, du niveau
prévu de 2,0 p. 100 a 3,4 p. 100, équilibrant pour

TaBLEAU 3
Déterminants des exportations canadiennes

||

VARIABLES COEFF. P>|t]
Production réelle 1,04 72,95 0
Eloignement -1,06 -14,19 0
Niveaux des prix 0,4 491 0
OMC 0,46 6,64 0
ALE 0,19 1,21 0,227
Pays enclavés -0,49 -7,07 0
Anglais 0,65 10,88 0
Francais 013 1,89 0,059
Pays ’emergents ou 035 347 0,001
en développement

Constante -0,57 -0,64 0,524
Observations 1359

R? 0,89

I’essentiel notre sous-exportation vers les économies
avancées. D’autres résultats régionaux sont aussi

régression (tableau 3)

— ce qui est un trés bon ajustement.

théorique de 1.
conforme aux estimations habituelles.

davantage.

mais non statistiquement significatif.

Modéle de gravité du commerce : interprétation des résultats de

« Globalement, I'équation explique 89 p. 100 de la variation des exportations canadiennes sur la période

* Les coefficients présentés sont exprimés sous forme d’élasticités, mesurant le changement proportionnel
des exportations en réponse 2 un petit changement de la variable indépendante.

o Les résultats de I'estimation produisent des coefficients significatifs, prévus et robustes.

* Le coefficient de la production réelle est significatif et positif, tel que prévu, et il sapproche de la valeur
* La distance montre, comme prévu, un coefficient négatif qui se rapproche de -1, ce qui est a peu pres
* Les niveaux des prix ont leffet positif attendu : les pays ou les prix internes sont plus élevés importent

+ Tadhésion a 'OMC du pays de destination a un effet positif sur nos exportations de marchandises,
tandis que leffet attribuable a la présence d’un accord de libre-échange (ALE) est positif, mais n'est pas
démontré hors de tout doute (statistiquement significatif) — peut-étre en raison du nombre limité d’ ALE
conclus par le Canada. Le fait pour un pays d’étre enclavé a une incidence négative sur le commerce.

« Tutilisation de I'anglais a un effet positif marqué, tandis que l'utilisation du francais a un effet positif

* Lavariable représentant les « pays en émergence et en développement » est positive et significative au
niveau de 1 p. 100, avec un facteur de « surexportation » vers ces pays égal a exp(0,35) = 1,42.
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TasLEAU 4
Exportations canadiennes par région, valeurs prévues et réelles, 2007

EXPORTATIONS SUREXPORTATION / SUREXPORTATION /
GROUPES (MSE.-U.) SOUS-EXPORTATION  EcarT (%) PART SOUS-EXPORTATION

PREVUES REELLES PREVUE REELLE
Economies avancées 391 398 385937 -5461 -14% 93,7% 923 %

-13%

Afrique 1811 2 660 849 46,9 % 0,4 % 0,6 % 0,2 %
Pays émergents d’Europe 4119 3209 -910 -22,1 % 1,0 % 0,8 % -0,2 %
Europe de I'Est 2753 1758 -996 -36,2 % 0,7 % 0,4 % -0.2 %
CEI 1366 1-451 85 6,2 % 0,3% 0,3% 0,0 %
Asie 8275 14 397 6121 74,0 % 2,0% 3,4 % 1,5%
Asie de I'Est 5382 11 680 6298 117,0 % 1,3% 28 % 1,5 % |
Asie du Sud 2 893 2717 -176 -6,1 % 0,7 % 0,7 % 0,0 % |
Moyen-Orient 1233 1673 440 35,7 % 03 % 0,4 % 0,1 % |
Amérique latine et Caraibes 11 073 10,034 -1 039 94 % 2,6 % 24 % -0,2% *'
TOTAL 417910 417910 0 100 % 100 % 0% |

* Certains pays pour lesquels les données de 2007 n'étaient pas disponibles ne figurent pas dans ces résultats, notamment les E.A.U.

TaBLEAU 5

Exportations canadiennes vers certains pays, valeurs prévues et réelles, 2007 (MSE.-U.)

SUREXPORTATION /

Pays EXPORTATIONS REELLES [EXPORTATIONS PREVUES  SOUS-EXPORTATION Ecart (%)

Malaisie ST 158 399 2522 %
Indonésie 936 312 624 200,2 %
Algérie 479 162 318 196,4 %
Chine 8 908 4340 4 568 105,2 %
Pays-Bas 3751 1 847 1903 103,0 %
Arabie saoudite 648 490 158 32,3 %
Afrique du Sud 733 559 174 31,2 %
Venezuela 714 627 87 13,9 %
Colombie 618 563 55 9,8 %
Japon 8 597 8110 487 6,0 %
Etats-Unis 332 002 330263 1739 0,5 %
Egypte 326 337 (1D -32%
Russie 1072 1116 “44) -3,9 %
Royaume-Uni 11932 14 497 (2 566) -17,7 %
Brésil 1418 1853 (435) -23,5%
Mexique 4 637 6125 (1 488) -24,3 %
Inde 1702 2455 (753) -30,7 %
Turquie 631 995 (364) -36,6 %
Allemagne 3632 7 820 (4 188) -53,6 %
France 2922 6 866 (3 944) -57,4 %

* Bien que le tableau montre une sous-exportation significative vers le Mexique, ce résultat pourrait étre imputable 2 des problemes de
données sur la destination des exportations (p. ex. des expéditions vers le Mexique passant par les Etats-Unis qui auraient été faussement
consignées comme exportations vers ce pays.)
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dignes d'intérét. On constate une surexportation
importante vers le Moyen-Orient (par une marge de
36 p. 100), mais une sous-exportation vers les pays
européens émergents (par une marge de 22 p. 100),
ce qui est essentiellement attribuable 2 'Europe de
I'Est puisque les pays de la CEI montrent une légere
surexportation). Tant 'Asie du Sud et que 'Amérique
latine se caractérisent par une faible sous-exportation
(de 629 p. 100). A noter que ces estimations tien-
nent compte de leffet associé au marché émergent,
examiné dans la section précédente, et que toute
surexportation ou sous-exportation est mesurée
au-dela de cet effet.

Une analyse détaillée par pays révele une importante
sous-exportation vers les économies d’'Europe de
I'Ouest, telles que I'Allemagne et la France (et, dans
une moindre mesure, le Royaume-Uni). Parmi les
pays du groupe BRIC, le Brésil et I'Inde sont les deux
plus importantes destinations ot il y a sous-exporta-
tion dans le monde en émergence — par des marges
respectives de -24 p. 100 et de -31 p. 100. Par
contre, les exportations en Chine sont plus de deux
fois supérieures au niveau prévu et les exportations
en Algérie et en Indonésie représentent le triple du
niveau attendu.

Ces résultats ne peuvent sexpliquer facilement

au niveau agrégé'®; des différences considérables
existent entre les pays de I'échantillon et demeurent
inexpliquées dans un modele simple. La théorie

du commerce international prévoit plusieurs types
d’échanges commerciaux, selon le facteur d'incitation
en cause : le commerce de biens différenciés en régime
de concurrence monopolistique, le commerce fondé
sur I'abondance des facteurs et le commerce dicté par
des impératifs de main-d’ceuvre unitaire (avantage
comparatif). Ainsi, les raisons pour lesquelles le
Canada fait du commerce avec les Etats-Unis different
de celles qui expliquent ses échanges avec I'Afrique du
Sud (échanges intra-industrie et intra-entreprise, flux
de biens différenciés c. exportations de ressources).
Ceest ce qui fait diverger les coefficients de I'Afrique du
Sud des prédictions du modele. La composition des
exportations a de I'importance, de méme que I'avan-
tage comparatif du Canada dans des domaines précis
pour des pays donnés. Une analyse régionale par sec-

teur, comme celle présentée ci-dessous, nous permet
donc de mieux comprendre les déterminants des
exportations canadiennes.

En interprétant les résultats qui précedent, il y a lieu
de tenir compte des sommets atteints par les prix
des produits de base, notamment les aliments et les
métaux, qui sont les principaux produits d'exporta-
tion du Canada vers certains pays de I'échantillon.
Toutefois, une vérification appropriée de la robustesse
des résultats montre quen excluant 2007 de I'échan-
tillon, nous obtenons une légere augmentation du fac-
teur de surexportation vers les marchés émergents —
c. a-d. que cet élément n'aurait aucun lien avec les
événements de 2007. En outre, si la surexportation
dans certains pays cette année-la peut étre imputée
aux prix plus élevés des produits de base, il y a plu-
sieurs cas ou la surexportation n’est pas dominée par
ces produits. Globalement, en dépit de 'ampleur

de ces chocs au niveau des prix, nous n'avons pas
constaté qu’ils étaient le principal déterminant des
résultats obtenus.

Profil de la performance du Canada
en matiére de compétitivité : examen
de 'avantage comparatif du Canada
dans les marchés émergents

Lanalyse qui suit vise 4 élaborer un cadre d'analyse
détaillé des échanges commerciaux du Canada avec
certains pays d'intérét. Pour répondre aux questions
sur la performance du Canada, une analyse du com-
merce par secteur est requise et nous employons
I'approche de l'avantage comparatif pour déceler le
profil de compétitivité du Canada sur un marcheé
donné. Nous comparons ensuite ces résultats avec
les grandes tendances sectorielles de la compétitivité
du Canada sur le marché mondial. I'analyse est com-
plétée par un examen des circonstances propres a
chaque endroit, ce qui permet de faire ressortir les
secteurs ot la performance du Canada dans un mar-
ché donné est relativement meilleure que la valeur
de référence mondiale, révélant ainsi des exemples
(lecons) qui pourraient étre appliqués dans d’autres
pays. Les secteurs ou la performance relative est
moins bonne peuvent, dans certains cas, se révéler

18 Une analyse des flux commerciaux par secteur pourrait éclairer la question en permettant de départager les produits de base et les
produits industriels de pointe, qui ont probablement des profils commerciaux différents.
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une source de débouchés potentiels et devenir la
cible d’efforts de promotion commerciale.

Mesures de la compétitivité

Afin de mesurer la compétitivité des exportations
canadiennes, nous avons fait appel a la notion
d'avantage comparatif révélé (ACR)". Remontant
au motif invoqué a l'origine par David Ricardo pour
expliquer le commerce international, cette notion
découle simplement de I'observation que les pays
devraient exporter les biens qu'ils réussissent relative-
ment bien a produire, et importer le reste. Dans la
mesure ot le commerce mondial peut étre expliqué
par ce modele ricardien simple, on peut faire valoir
que les profils de compétitivité observés révelent
l'avantage comparatif sous-jacent grace a une expé-
rience en situation réelle®.

Pour définir I'avantage comparatif, on suppose habi-
tuellement que si la part d'un bien dans les exporta-
tions du Canada vers un pays est plus élevée que la
part du méme bien dans les exportations mondiales
vers ce pays, le Canada a alors un avantage compara-
tif révélé pour ce bien précis sur le marché de ce
pays. Mais cet avantage sera contrebalancé par un
désavantage dans un autre domaine puisque la
somme des parts de tous les biens doit étre égale a 1.

Ainsi, la part des exportations canadiennes de
machines de construction, d’extraction miniére et de
levage en Afrique du Sud est de 7,7 p. 100, tandis
que la part de ces produits dans les exportations
mondiales vers I'Afrique du Sud est de 3,9 p. 100.
Cela signifie que le Canada posséde un avantage
comparatif révélé pour les machines de construction,

d'extraction miniere et de levage en Afrique du Sud
par rapport au reste du monde.

Pour calculer 'avantage comparatif, nous avons
employé 'approche de 'ACR normalisé (ACRN)?,
qui permet de faire des comparaisons entre différents
secteurs industriels, pays et périodes. Une valeur
positive de TACRN indique un avantage compareé,
tandis qu'une valeur négative correspond a un dés-
avantage®.

Etablir les valeurs de référence : la compétitivité du
Canada dans les marchés autres que les Ftats-Unis
Afin d’établir une valeur de référence pour I'avantage
comparatif du Canada dans les marchés émergents,
nous avons comparé celui-ci au profil de TACR du
Canada dans le reste du monde (qui, aux fins du pré-
sent article, est le marché mondial 4 I'exclusion des
Etats-Unis), compte tenu du fait que les tendances de
'ACR du Canada dans le monde déterminées large-
ment par I'importance disproportionnée des Etats-
Unis dans le commerce extérieur canadien.

Le profil des exportations canadiennes vers le monde
est tres différent de celui de ses exportations vers les
marchés autres que les Etats-Unis. lindice ACRN
montre quen 2006* (et de fagon générale pour la
période 2000-2006), le Canada avait un important
avantage comparatif sur le marché mondial dans les
secteurs de I'automobile, du bois et du papier, et de
I'énergie; il avait un avantage limité dans les secteurs
de l'aérospatiale, de I'agroalimentaire, et des métaux
et minéraux**, mais un léger désavantage dans les .
produits chimiques et les produits manufacturés

19 Lindice de Balassa (ACRB) a été concu en 1965 pour mesurer I'’ACR. Voir Balassa, « Trade Liberalisation and Revealed Comparative
Advantage », Manchester School of Economics and Social Sciences, vol. 33, p- 99-123, 1965.

20 Cette notion ricardienne aurait beaucoup de difficulté a expliquer le commerce moderne entre nations avancées. Elle demeure toutefois
une simplification plausible pour des pays trés différents (comme pour le commerce du Canada avec les marchés émergents). A noter

aussi quen présence de barrieres commerciales et de cott liés au commerce, ACR peut étre interprété de fagon plus précise comme
étant une mesure de la compétitivité du secteur d’exportation d'un pays par rapport a celui d'un concurrent dans un marché donné, !
au lieu d'exprimer essentiellement I'avantage comparatif sous-jacent, et c’est exactement ce que nous avions l'intention de mesurer. ‘

21 Yu, Cai et Lung, « The Normalized Revealed Comparative Advantage Index », The Annals of Regional Science vol. 43, n° 1, 2009.

22 A noter que 'ACRN est un indice symétrique et que la somme des indices ACRN pour tous les secteurs du commerce d’un pays est

toujours égale a 0.

23 Comme nous analysons le commerce mondial par produit de la classification SH, la derniere année pour laquelle les données
disponibles assurent une couverture suffisante du marché mondial est 2006. 11 faut se rappeler que nous avons employé cette année {
de base en comparant les valeurs de référence aux résultats des pays individuels (pour la plupart desquels les données de 2008 sont
disponibles), mais cela ne devrait pas invalider les comparaisons. Les résultats de PACRN different légerement d’une année a l'autre,
comme le révele 'analyse pour la période 2000-2006. Toutefois, les changements sont habituellement limités et se situent vers le milieu
de la distribution, pour les produits ayant un avantage modéré (positif ou négatif).

24 Tavantage observé dans le secteur des métaux et minéraux ne remonte qu’a 2006.
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normalise selon la formule suivante :
NRCA;= AEJ‘./E = (E;- Eji.) /E= E;/ E-EJE [/ EE

ou :

Avantage comparatif révélé normalisé (ACRN)

Tindice ACRN est une version améliorée de I'indice ACR de Balassa (ACRB). Il est symétrique, avec un
point de neutralité de l'avantage comparatif égal a 0. Pour qu'un produit se trouve au point de neutralité

( E‘) la part de ce produit dans les exportations d’un pays vers une destination donnée devrait étre exac-
tement la meme que sa part des exportations mondiales vers cette destination. Tout écart par rapport a ce
point de neutralité traduit un avantage ou un désavantage comparatif. CACRN calcule cette déviation et la

NRCA| =l'avantage comparatif du pays i pour le produit j

E; = les exportations du bien j par le pays i vers une destination donnée
E' = les exportations totales du pays i vers une destination donnée

E, = les exportations mondiales du produit j vers une destination donnée
E = les exportations mondiales totales vers une destination donnée

Si NRCAj. > 0, le pays i a un avantage comparatif pour le produit j.

Si NRCA <0, le pays i a un désavantage comparatif pour le produit j.

divers et, enfin, un désavantage important dans le
secteur des machines et du matériel électriques.

En excluant les Etats-Unis, le profil de TACRN dans
le reste du monde est passablement différent (figure
5). Lavantage comparatif du Canada dans les secteurs
de l'agroalimentaire, des métaux et minéraux et de
l'aérospatiale augmente considérablement, tandis

que le pays conserve son avantage dans le secteur

du bois et du papier. En revanche, les produits de
l'automobile et, notamment, I'énergie deviennent

des secteurs ou il y a désavantage comparatif; dans

le secteur des machines et du matériel électriques,

le désavantage est encore plus marqué qu'avant. Ces
changements sont le reflet des différents domaines de
spécialisation du Canada hors du marché américain.

En raison de leur taille colossale et de leur nature
particuliere, les relations commerciales entre le
Canada et les Etats-Unis dominent les profils dACR
du Canada partout dans le monde. Ainsi, 'ACR du
Canada dans le secteur de I'énergie sur le marché
américain permet au Canada d’afficher un ACR élevé
dans ce secteur ailleurs dans le monde; pourtant, le
Canada est tres désavantagé dans ses exportations

d’énergie vers le reste du monde (figures 4 et 5).

On peut s'étonner de penser que I'énergie (ou les
produits de 'automobile) puisse étre un domaine

de désavantage comparatif pour le Canada. Mais

cela sexplique facilement en comparant la part de
I'énergie dans les exportations mondiales du Canada
(21,1 p. 100) avec la méme part une fois le marché
américain exclu (4,8 p. 100). Précisons que la part de
I'énergie dans I'ensemble des exportations mondiales
est de 15,0 p. 100. A Topposé, si I'avantage compara-
tif du Canada dans le secteur des métaux et minéraux
semble tres faible sur le marché mondial, ce secteur
affiche une performance étonnante dans les marchés
autres que es Etats-Unis. A nouveau, cela est da 2
I'écart notable entre la part du secteur des métaux et
minéraux dans les exportations canadiennes vers le
monde (13,0 p. 100) et la méme part en excluant le
marché américain (19,5 p. 100).

Afin de solutionner ce probleme de comparabilité
et d’analyser adéquatement la performance des
exportations canadiennes dans les marchés émer-
gents, nous avons retenu '’ACRN du Canada dans
le monde a l'exclusion des Etats-Unis aux fins de
I'étude. La figure 5 montre donc les valeurs de
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FIGURE 4
Profils de 'ACRN du Canada dans le monde
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Analyse globale et analyse détaillée

La ventilation en neuf secteurs évoquée précédem-
ment peut masquer des renseignements d’importance
cruciale. Ainsi, le Canada possede naturellement un
avantage comparatif pour la production du blé dans
le monde, lequel devrait se traduire par une plus
grande compétitivité dans ce domaine — I'agrégation
avec le reste du secteur agroalimentaire dissimule

ce fait (figure 4). A Topposé, méme si le Canada
accuse un désavantage comparatif dans le secteur

des produits chimiques, une analyse de 'ACR a un
niveau plus désagrégé montre un avantage comparatif
significatif dans les engrais (tableau 6); de facon simi-
laire, 'ACR du Canada dans le secteur des métaux

et minéraux sur le marché mondial est négatif entre
2000 et 2005. Cependant, au cours de cette période,
le Canada détenait clairement un avantage pour
'aluminium, le nickel et les articles connexes, ainsi
que pour le zinc. Par conséquent, un examen plus
désagrégé est utile car il permet de faire ressortir les
nuances dans les résultats présentés.

FIGURE 5
Profils de 'ACRN du Canada dans le reste du monde (a I'exclusion

des Etats-Unis)

100 1 Reste du monde (2006)
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Pour faire en sorte que I'analyse soit informative,
tout en n’étant pas trop complexe a réaliser, nous
avons donc envisagé deux types de ventilation secto-
rielle : une premiére agrégation en neuf grands sec-
teurs, tel quexaminée précédemment, et une analyse
plus détaillée a 'aide du systeme de classification
regroupée du commerce (CTC) du MAECI, qui
comprend 53 produits. Cette analyse plus détaillée
a l'aide du CTC permet souvent d’obtenir des
renseignements qui n'apparaitraient pas a un niveau
d’agrégation plus élevé®.

2 8
g2

&
3
4

:
é

Mét. et minéraux

Prod. man. divers

Le tableau 6 renferme un classement des dix princi-
paux produits du Canada selon leur niveau d’avan-
tage comparatif dans les marchés hors Etats-Unis
(parmi les 53 produits de la CTC).

Iavantage du Canada dans les secteurs du bois et de
la pate de bois, des céréales et des graines, du nickel,
de l'aérospatiale, des minerais, ainsi que de la viande,
du poisson et des animaux vivants est présent tant
sur le marché mondial que sur les marchés autres
que les Etats-Unis. Les ACRN les plus bas dans le
reste du monde se retrouvent dans les secteurs de
I'énergie, des textiles, des produits de 'automobile,
du fer et de l'acier et des produits connexes, ainsi que
dans le secteur du matériel électrique et €lectronique
pour les TIC. Le Canada a un certain avantage pour

25 Cependant, en raison du volume d'information, nous ferons seulement état de ces résultats dans le texte. Ils sont disponibles pour les

pays individuels sur demande.
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TaBLEAU 6

Dix plus importants produits selon |'avantage comparatif révélé normalisé (ACRN) du Canada dans les marchés autres que les Etats-Unis, 2006

(1C Nomenclature de la CTC

ACRN

4 Bois et pate de bois 55,90 1
C10 Céréales et graines, y compris le colza Skl 2
C75 Nickel et articles connexes 42,12 3
88 Arospatiale 41,88 o
C26 Minerais et concentrés 33,64 5
Cc02 Viande, poisson, animaux vivants et produits connexes 2345 6
C31 Engrais 12,96 7
C84.4 Machines de production d’énergie 11,20 8
C28 Produits chimiques inorganiques, y compris ['uranium 10,77 9
Cco7 Légumes, légumineuses et arbres et plantes vivants 6,91 10

les engrais, les machines de production d’énergie et
les produits chimiques inorganiques.

Analyse de la compétitivité régionale par
secteur

Une analyse au niveau des pays individuels est néces-
saire pour compatrer le profil de la performance des
exportations du Canada dans certains pays a la valeur
de référence du marché mondial. A cette fin, nous
avons évalué la compétitivité par secteur au niveau
plus agrégeé (ventilation en neuf secteurs) et au niveau
détaillé (les 53 produits de la CTC) a l'aide de
IACRN, en évaluant les exportations canadiennes par
rapport aux exportations mondiales vers les pays en
question. A noter que certains produits (énergie, pro-
duits de l'automobile et produits de I'aérospatiale)
constituent des secteurs en soi en raison de leur taille
et de leur importance.

Aux fins de 'analyse, nos avons choisi quinze grands
marchés émergents dans cing régions, tous figurant
dans les vingt principales destinations des exporta-
tions de marchandises canadiennes dans les marchés
émergents. Nous avons utilisé des données sur les
importations de chaque pays® afin d’établir un profil
de compétitivité, en précisant les avantages et les
désavantages par secteur. En comparant ces résultats
au profil de I'avantage comparatif du Canada dans

le monde, nous avons repéré des secteurs ot la
performance est meilleure que prévue, en parlant

de « surexportation » dans leur cas et de « sous-
exportation » dans les autres cas. Une surexportation
peut fournir des lecons utiles pour la promotion du
commerce dans les pays voisins ou comparables,
tandis qu’une sous-exportation peut indiquer

quiil y a un potentiel a exploiter?’.

Puisque nous définissons I'avantage comparatif
comme étant une proportion plus élevée d’'un produit
dans les exportations canadiennes vers un pays que

la proportion correspondante des exportations mon-
diales vers ce pays, voici certaines des causes qui
pourraient expliquer la sous-exportation d'un produit
donné dans un marché en particulier :

« une offre locale abondante des principaux pro-
duits du secteur, qui se traduit par une composi-
tion inhabituelle des produits importés (p. ex. la
Russie importera des métaux, mais non du nickel
qui se trouve localement en abondance);

* une offre régionale abondante des principaux
produits du secteur, qui fait que des importations
en provenance de cette région remplacent des
importations provenant du Canada;

26 Les sources de données sur les pays et les classifications different légerement d’un pays et d'une région a l'autre. Voici les sources de
données sur les importations et les classifications employées dans I'analyse de PACRN : ONU, Comtrade (Monde : SH1996; EA.U. :
SH2002; Algérie, Egypte et Arabie saoudite : SH2007); organismes de statistique nationaux par le truchement de I'Atlas du commerce
mondial (Chine, Inde, Indonésie, Malaisie, Mexique, Brésil, Venezuela, Colombie, Russie, Turquie, Afrique du Sud : SH2007).

27 Un profil de commerce ricardien théoriquement optimal révélerait une forte variance d'un secteur a I'autre, indiquant une exploitation
habile des avantages dans certains secteurs, combinée a I'absence de présence dans d’autres. En pratique, un certain nivellement de ce
profil devrait se produire en raison de la différenciation des produits et d’autres motifs de faire du commerce.
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dans ce secteur.

Guide des graphiques et de ’analyse de I’avantage comparatif

e Dans les graphiques sur 'avantage comparatif, nous avons utilisé des colonnes de couleur pour mon-
trer l'avantage/désavantage sectoriel du Canada dans un pays, tandis que la surface délimitée en noir
indique la valeur de référence mondiale. accent est mis sur I'écart entre les deux (c.-a-d. la surexpor-
tation/sous-exportation) lorsque cet écart est significatif.

- Les colonnes au-dessus de la ligne 0 indiquent un avantage comparatif positif.
Les colonnes sous la ligne 0 indiquent un avantage comparatif négatif.

- Si l'avantage local (colonne de couleur) est largement supérieur a la valeur de référence mondiale
(encadré noir) dans un secteur, le Canada surexporte dans ce secteur.

Si l'avantage local est largement inférieur a la valeur de référence mondiale, le Canada sous-exporte

* Tous les avantages et désavantages sont relatifs et leur somme est égale a 0 dans les graphiques.

* 1l peut y avoir sous-exportation dans des secteurs montrant un avantage positif sur un marché particu-
lier si la performance dans ce secteur est inférieure a la performance mondiale.

* De méme, il peut y avoir surexportation dans un secteur ayant un avantage négatif si la performance
de ce secteur dépasse la valeur de référence mondiale.

* la présence d’accords de libre-échange locaux,
qui font qu'il est moins cotteux d'importer d'un
partenaire que du Canada (détournement de com-
merce);

* des barrieres non tarifaires qui touchent davantage
le Canada que d’autres exportateurs;

* le profil mondial du Canada dans ce secteur
(p. ex. l'aérospatiale) est principalement dicté par
d’autres pays qui ne ressemblent pas au pays en
question,;

* une importante surexportation dans un autre sec-
teur (dominant) du méme pays;

* une information ou une sensibilisation insuffisante
aux occasions qui existent dans ce pays.

Préciser quel facteur parmi ces derniers est pertinent
pour un marché donné nécessiterait un effort supplé-
mentaire, en faisant appel aux connaissances des
marchés locaux acquises par le Service des délégués
commerciaux. Les situations ot des occasions sont
inexploitées a cause d’une information insuffisante
sont celles qui présentent le plus d'intérét, bien que

les répercussions des préférences ou des barrieres
commerciales soient aussi pertinentes a I'élaboration
de la politique commerciale du Canada.

Dans l'analyse individuelle par pays, les rangs
(valeurs +/-) indiquent la position relative du produit
au classement de la compétitivité locale par rapport
au classement mondial. Plus le rang est positif, plus
un produit est surexporté sur ce marché, avec un
rang maximal possible de +52 (il y a 53 produits

au total). Suivre I'évolution de ces rangs est I'une des
principales facons qui nous a permis de préciser s'il y
avait surexportation ou sous-exportation®®.

Lorsqu’on examine uniquement I'avantage compara-
tif, il est utile de faire référence aux « dix premiers
rangs locaux », qui sont les dix premiers produits au
palmares local de la compétitivité.

L’Asie

['Asie est une région clé du monde émergent. Clest la
ot 'on retrouve les plus importants cas de réussite de
développement économique dans Thistoire : le Japon
et les quatre tigres asiatiques, qui servent de modeles
aux économies voisines. Etablir une solide présence

28 Lanalyse de I'évolution des classements vient compléter celle des graphiques parce que les deux profils ne sont pas directement
comparables en termes numériques (différents axes sont utilisés sur les graphiques pour représenter les ordres de grandeur relatifs).
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en Asie est un élément essentiel de la perspective a
long terme de toute nation exportatrice. Lanalyse de
gravité présentée plus tot montre globalement une
surexportation considérable du Canada en Asie.

Nous allons examiner en détail les exportations cana-
diennes dans quatre marchés émergents clés d'Asie:
la Chine, I'Inde, I'Indonésie et la Malaisie. [évolu-
tion des neuf grands secteurs de compétitivité cana-
dienne dans ces pays est illustrée dans les graphiques

Avantage comparatif révélé normalisé (ACRN) dans certains pays d'Asie

qui suivent. Apres une analyse des tendances com-
munes qui ressortent de ces graphiques, nous faisons
un examen par pays ainsi qu'une breve analyse au
niveau de la classification détaillée en 53 produits
(CTO).

Theémes communs

+ A Tlexception de la Chine, le secteur out nous avons
la compétitivité la plus grande dans ces pays est
l'agroalimentaire : la performance du Canada y est
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égale, et parfois supérieure, a sa performance dans
le reste du monde.

* Le Canada a tendance a surexporter dans le sec-
teur des produits chimiques, montrant un ACRN
positif pour les quatre pays, et en particulier la
Chine et la Malaisie, tandis qu'’il subit un désavan-
tage dans ce secteur dans le reste du monde.

* Par contre, le secteur des métaux et minéraux
sous-exporte vers les pays asiatiques en comparai-
son de la performance du Canada dans le reste du
monde, a I'exception notable de la Chine ot ce
secteur possédait le second avantage le plus mar-
qué en 2008.

* Le secteur du bois et du papier sous-exporte en
Inde et en Malaisie, mais les exportations corres-
pondent a peu pres a la valeur de référence ail-
leurs.

* La compétitivité du secteur de I'aérospatiale en
Asie pourrait étre améliorée, puisque nous sous-
exportons dans ce secteur par rapport a la valeur
de référence.

* Le secteur des produits manufacturés divers surex-
porte en Inde, en Indonésie et en Malaisie, mais
non en Chine.

* Le secteur des produits de 'automobile surexporte
légerement vers les quatre pays.

* Les exportations du secteur des machines et du
matériel €lectriques dépassent la valeur de réfé-
rence mondiale pour I'Inde et I'Indonésie, mais
il y a une sous-exportation marquée en Chine et
en Malaisie.

1.1 La Chine
Principales Principales
surexportations sous-exportations

* Produits chimiques
organiques

* Produits chimiques
inorganiques
(y compris 'uranium)
* Soulfre, sels et minéraux * Machines de
production d’énergie
* Gras, huiles, aliments
pour animaux

* Papier et imprimés

* Caoutchouc et produits * Pierres et métaux
connexes précieux

La Chine est, de loin, le principal partenaire du
Canada pour le commerce des marchandises parmi
les marchés émergents et arrive au second rang pour
I'ensemble de nos échanges commerciaux. Ce pays
est la quatrieme destination en importance des expor-
tations canadiennes et se classe au second rang des
sources d'importations au Canada.

Les principaux produits surexportés par rapport a
l'avantage comparatif mondial du Canada dans le
secteur des produits chimiques sont les produits
chimiques organiques (+38 par rapport 2 la valeur
de référence), le caoutchouc et les produits connexes
(+23) et les engrais (+3), bien que cette performance
soit assombrie par une sous-exportation de produits
chimiques inorganiques (-26 par rapport 2 la valeur
de référence). Dans le secteur des métaux et miné-
raux, le soufre, les sels et les minéraux sont surexpor-
tés (+11), mais les pierres et métaux précieux sont
sous-exportés (-27). Dans le secteur agroalimentaire,
les gras, les huiles et les aliments pour animaux sont
surexportés (+15), bien que la performance soit
globalement inférieure a la valeur de référence. Les
exportations de produits de 'automobile sont
moins désavantagées dans cette région qu'a I'échelle
mondiale, c’est-a-dire qu'ils y sont surexportés (+8).

Le papier et les imprimés sont sous-exportés (-21),
ce qui réduit la compétitivité du secteur du bois et
du papier, bien que le bois et la pate de bois affi-
chent une bonne performance qui permet au secteur
d’atteindre la parité. Les machines de production
d'énergie sont sensiblement sous-exportées (-30),
comme les machines de construction, d’extraction
miniere et de levage (-21), ce qui abaisse la compé-
titivité de notre secteur des machines et du matériel
électriques. A noter que le Canada possédait un fort
avantage comparatif pour les machines de production
d’énergie en 2000, avantage qu'il a conservé (mais en
baisse) jusqu’en 2008, année ot il est disparu.

Elément significatif, entre 2000 et 2008, la perfor-
mance du Canada dans les secteurs de I'aérospatiale
et de 'automobile s'est détériorée (les deux avaient
un avantage comparatif entre 2000 et 2003), alors
que notre compétitivité dans les secteurs des métaux
et minéraux et des produits chimiques est allée en
augmentant. Cela pourrait indiquer que la Chine pro-
gresse dans la chaine de valeur et fabrique ses propres
produits dans les secteurs de I'aérospatiale et de I'au-
tomobile en utilisant des matieres premiéres impor-

——



LE COMMERCE INTERNATIONAL DU CANADA

tées. Si le Canada conserve un important avantage
comparatif dans le secteur des céréales et des graines,
il a diminué depuis 2000. Par contre, 'avantage que
nous avons dans le cas du soufre, des sels et des
minéraux a augmenté au cours des huit derniéres
années.

1.2 CInde
Principales Principales
surexportations sous-exportations

» Légumes, légumineuses, * Viande, poisson,

arbres et plantes animaux et produits
connexes
* Papier et imprimés e Produits chimiques
inorganiques
(y compris I'uranium)

* Machines de construc- ¢ Pierres et métaux
tion, d’extraction précieux
miniere et de levage
* Engrais * Machines de
production d’énergie

IInde est la quatrieme plus importante destination
des exportations de marchandises du Canada parmi
les marchés émergents. En 2008, ce pays arrivait au
second rang pour les exportations d’engrais et de
légumes canadiens, apres les Etats-Unis.

Les principaux produits surexportés en Inde sont

les légumes et les 1égumineuses (+9 par rapport a

la valeur de référence), qui sont a 'origine de notre
avantage dans le secteur agroalimentaire, les engrais
(+5) dans le secteur des produits chimiques, et

les machines de construction, d’extraction miniere

et de levage (+8), qui contribuent a rehausser notre
performance dans le secteur des machines et du
matériel électriques. Le papier et les imprimés sont
surexportés (+8), mais il y a sous-exportation de bois
et de pate (-6), ce qui entraine une sous-exportation
globale dans le secteur du bois et du papier. De
facon similaire, les exportations moins élevées que
prévu de viande, de poisson, d’animaux et de pro-
duits connexes, de produits chimiques inorganiques
et de machines de production d’énergie atténuent
notre avantage dans les secteurs de I'agroalimentaire,
des produits chimiques et des machines et du
matériel électriques, respectivement. La sous-
exportation de métaux et minéraux accuse un

écart significatif par rapport 2 la valeur de référence,

sous l'effet notamment d’une sous-exportation de
pierres et de métaux précieux (-39).

La performance du Canada dans le secteur du bois et
du papier sest généralement détériorée depuis 2000
en dépit de notre forte compétitivité dans le sous-sec-
teur du papier et des imprimés. Cependant, la situa-
tion s'est généralement améliorée dans le secteur des
métaux et minéraux, (sauf en 2007). Lavantage que
nous possédons dans le secteur agroalimentaire s'est
nettement amélioré en 2007 (mettant fin a des années
de déclin), ce qui est attribuable aux légumes et légu-
mineuses ainsi qu'aux céréales et oléagineux. En
2007, le Canada était la principale source d’'importa-
tions de légumes et légumineuses en Inde, détenant
37,7 p. 100 du marché d’'importation de ce pays.

1.3 I’Indonésie

Principales Principales
surexportations sous-exportations
o Préparations de fruits ¢ Aérospatiale

et légumes
¢ Instruments * Machines de

scientifiques divers production d’énergie
» Machines de construc- * Viande, poisson,
tion, d’extraction miniere  animaux et produits

et de levage connexes

* Jouets et matériel de * Minerais et concentrés
sport

IIndonésie est le septieme marché d’exportations
de marchandises pour le Canada parmi les pays

en émergence. Ce pays est un gros importateur de
céréales canadiennes — le Canada arrive au premier
rang des sources d'importations d’engrais et de pate
de bois en Indonésie.

Bien que la tendance générale de la compétitivité
canadienne en Indonésie soit tres semblable a celle
observée en Inde, on reléve certaines différences

au niveau de la classification détaillée des produits.
Ainsi, il y a une surexportation importante de jouets
et de matériel de sport (+21 par rapport 2 la valeur
de référence) et d’instruments scientifiques divers
(non médicaux/optiques) (+6), ces deux groupes
contribuant a la surexportation enregistrée dans le
secteur des produits manufacturés divers. Comme
en Inde, la surexportation de machines de construc-
tion, d’extraction miniére et de levage (+12) est a
l'origine de la surexportation dans le secteur des
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machines et du matériel électriques; la.sous-
exportation de machines de production d’énergie
(-25) limite notre compétitivité dans ce secteur. Les
préparations de fruits et légumes (+17) figurent
parmi les principales surexportations en Indonésie
dans le secteur agroalimentaire (les céréales viennent
au premier rang), mais il y a sous-exportation de
viande, de poisson, d’animaux et de produits
connexes (-24). La faible compétitivité observée
dans le sous-secteur des minerais et concentrés (-13)
explique la sous-exportation du secteur des métaux
et minéraux; il y a une sous-exportation considéra-
ble dans le secteur de I'aérospatiale (-34).

Méme si le Canada est trés concurrentiel sur le
marché du bois et de la pate de bois (au premier
rang du classement des 53 produits de la CTC), il
faut souligner la présence d’'un avantage important
pour ce secteur dans un pays ou le bois se trouve en
abondance. Le Canada est le principal fournisseur de
pate de bois (chimique et mécanique) en Indonésie
(qui en a importé pour une valeur de 1,6 milliard

de dollars en 2008, dont pres de 20 p. 100 provenait
du Canada). Nos exportateurs pourraient tirer une
lecon importante du fait que la pate de bois arrive au
second rang (sur 53 produits) et que nous détenons
une part élevée du marché des importations de bois
et de papier de I'Indonésie.

La compétitivité du secteur des produits chimiques
est allée en augmentant entre 2000 et 2007, devenant
positive en 2004. La performance du secteur des
machines et du matériel électriques s'est aussi amélio-
rée, mais I'important avantage dont disposait le
Canada dans le secteur du bois et du papier, qui
diminuait depuis 2000, a recommencé a augmenter
en 2006 et 2007.

1.4 La Malaisie

Principales Principales

surexportations sous-exportations

* Plastiques * Pierres et métaux
précieux

* Engrais * Papier et imprimés

* QGras, huiles, aliments  * Minerais et concentrés
pour animaux
* Zinc et articles connexes ¢ Viande, poisson,
animaux et produits
connexes

La Malaisie est la treizieme destination en importance
pour les exportations de marchandises du Canada
parmi les marchés émergents.

Les principaux produits surexportés en Malaisie
sont les plastiques (+38 par rapport a la valeur

de référence) et les engrais (+6), deux groupes

qui expliquent la performance impressionnante

du Canada dans le secteur des produits chimiques
et qui pourraient comporter certaines lecons pour
d'autres destinations. La surexportation de gras,
d’huiles et d’aliments pour animaux (+18) et de
préparations de fruits et légumes (+12) profite a
notre secteur agroalimentaire, qui affiche une per-
formance plus élevée que prévue.

Les principales sous-exportations en Malaisie sont
notamment les pierres et métaux précieux (-34) et les
minerais et concentrés (-26), se soldant par un dés-
avantage relatif dans le secteur des métaux et miné-
raux; la performance observée pour le papier et les
imprimés (-26) est responsable de la sous-exportation
du secteur du bois et du papier. La viande, le pois-
son, les animaux et les produits connexes sont aussi
sous-exportés, ce qui vient limiter 'avantage du
Canada dans le secteur agroalimentaire.

La compétitivité canadienne dans le secteur des pro-
duits chimiques a augmenté progressivement, ce qui
est principalement attribuable aux engrais. Dans I'in-
tervalle, I'avantage du Canada dans le secteur du bois
et du papier est allé en diminuant, comme nous
I'avons déja observé pour les autres destinations en
Asie. Le désavantage que nous accusons dan le sec-
teur des métaux et minéraux s'est aggravé au cours
de la période 2003-2007.

Le sérieux désavantage constaté dans le secteur des
machines et du matériel électriques (en dépit du
fait que le matériel électrique et électronique arrive
au second rang des exportations canadiennes de
marchandises en Malaisie) donne une idée de la taille
du marché d'importation en Malaisie dans ce secteur.
Celui-ci arrive au premier rang des secteurs d'impor-
tation en Malaisie et pourrait receler des débouchés
inexploités.

i e —— R = B
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2. LAmérique latine et les Caraibes (ALC)
Une présence plus active dans les Amériques
constitue une priorité pour le gouvernement du
Canada. Le modele de gravité a révélé une certaine
sous-exportation vers 'ensemble de cette région

et notamment au Brésil. Bien qu'il y ait de fortes

antage comparatif révélé normalisé (ACRN) dans certains pays d’Ameérique
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variations parmi les pays examinés, certaines ten-
dances générales ressortent quant a I'avantage
comparatif dans la région. Nous avons étudié en
détail les exportations canadiennes vers quatre pays
clés de 'ALC : le Mexique, le Brésil, le Venezuela
et la Colombie.

latine et des Caraibes
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Thémes communs

* Les exportations canadiennes au Brésil montrent
un profil de compétitivité différent de celui des
autres pays étudiés dans la région de 'ALC. Les
points saillants sont un commerce plus grand que
prévu dans les produits chimiques (principale-
ment les engrais) mais moindre que prévu dans
le secteur agroalimentaire par rapport a notre
avantage comparatif a 'échelle mondiale.

* Pour les trois autres pays, le secteur agroalimen-
taire est trés concurrentiel dans la région de 'ALC,
meéme en regard de la forte performance du
Canada a I'échelle mondiale. Cela s’explique par
l'avantage que possede le Canada pour les céréales
et les graines (y compris le canola) et les légumes
et légumineuses.

* A lexception du Brésil, le secteur des produits
chimiques performe au niveau prévu ou affiche
une sous-exportation par rapport a la tendance
mondiale (en particulier au Venezuela). La compé-
titivité négative dans ce domaine persiste en dépit
de la compétitivité des engrais au Mexique et en
Colombie, ot1 ce produit se classe parmi les dix
premiers.

* Les métaux et minéraux sont Sous-exportés vers
tous les pays mais montrent néanmoins un avan-
tage comparatif positif, sauf dans le cas de la
Colombie. La nature des minéraux et métaux
exportés varie selon le pays.

* Iénergie est légerement surexportée vers ces mar-
chés, et notamment en Colombie.

* Les exportations de bois et de papier sont moins
avantagées qu'a I'échelle mondiale, en particulier
au Mexique.

* ATexception du Brésil, les produits de 'automo-
bile sont largement surexportés, en particulier au
Mexique. Il y a par contre sous-exportation des
produits de I'aérospatiale, mais moins dans le cas
du Mexique.

* Les produits manufacturés divers semblent moins
désavantagés au Brésil que dans le reste de la
région de 'ALC ou qu'a 'échelle mondiale.

2.1 Le Mexique
Principales Principales
surexportations sous-exportations
* Produits de I'automobile * Machines de
production d’énergie
* Feretacier et produits ¢ Produits chimiques
connexes inorganiques
(y compris l'uranium)
* Autres produits de ¢ Nickel et articles
l'industrie chimique connexes

* Machines de construc- * Minerais et concentrés
tion, d’extraction miniére
et de levage
Le Mexique est la deuxieéme destination en impor-
tance des exportations de marchandises du Canada
dans les marchés émergents et notre cinquiéme parte-

naire a 'échelle mondiale pour ce qui est du com-
merce des marchandises.

Au niveau détaillé, les exportations canadiennes au
Mexique montrent une variabilité considérable par
rapport aux profils mondiaux. Les exportations de
métaux et minéraux se démarquent par un avantage
important pour le fer, I'acier et les produits connexes
(+46 par rapport 2 la valeur de référence); cependant,
une sous-exportation de nickel et d’articles connexes
(-13) et de minerais et concentrés (-13) entraine une
sous-exportation générale dans ce secteur. Notre per-
formance dans le secteur des machines et matériel
électriques fait ressortir une dichotomie similaire —
alors qu'il y a surexportation de machines de
construction (+13), il y a sous-exportation de
machines de production d’énergie (-35), résultant

en une sous-exportation nette par rapport a la valeur
de référence mondiale. La performance avoisinant la
valeur de référence pour les produits chimiques dis-
simule une surexportation de certains produits, par
exemple les autres produits de I'industrie chimique
(+36) et une sous-exportation des produits chimiques
inorganiques (-25).

Le secteur de 'automobile (o1 le Canada n'est
généralement pas concurrentiel a I'échelle mondiale)
affiche une solide performance au Mexique (+49
par rapport a la valeur de référence) en raison de
l'intégration du marché nord-américain. Au niveau
détaillé, on constate que les produits de 'automobile
arrivent au second rang parmi les 53 produits de la
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CTC, mais notre avantage dans ce domaine est en
déclin depuis quelques années. Le secteur de I'aéros-
patiale est généralement sous-performant dans les
pays étudiés de la région de 'ALC, mais il occupe le
troisiéme rang sur 53 produits (un classement nette-
ment plus élevé quavant 2008) au Mexique.

2.2 Le Breésil

Principales Principales
surexportations sous-exportations
* Engrais * Machines de

production d’énergie
» Soufre, sels et minéraux © Minerais et concentrés
* Papier et imprimés * Produits chimiques
inorganiques
(y compris I'uranium)
* Viande, poisson,
animaux et produits
connexes

* Bois et pate de bois

Le Brésil, qui possede la plus grande économie
dans la région, est le troisieme marché d’exporta-
tion de marchandises du Canada parmi les pays
en émergence.

Au Brésil, le secteur agroalimentaire affiche une
sérieuse sous-exportation par rapport a la valeur

de référence mondiale, avec un ACRN approchant
zéro. Cette situation est principalement attribuable

a la faiblesse des exportations de viande, de poisson,
d’animaux et de produits connexes (-25 par rapport
a la valeur de référence). Le secteur des produits
chimiques montre un avantage comparatif inhabi-
tuellement élevé qui, combiné a une valeur de
référence négative, entraine une importante surex-
portation. Celle-ci touche principalement les engrais
(+6), bien qu'il y ait sous-exportation de produits
chimiques inorganiques (-27). lavantage propre
aux engrais a augmenté de facon spectaculaire au
cours des huit dernieres années; en effet, il était
négatif en 2000.

La méme année, le Canada était concurrentiel sur le
marché brésilien dans le secteur des machines et du
matériel électriques. Toutefois, en 2008, il accusait
un léger désavantage dans ce secteur, pres de la
valeur de référence mondiale, ce qui est en partie
attribuable 2 une sous-exportation de machines

de production d’énergie (-35). Dans le secteur des
métaux et minéraux, le soufre, les sels et les minéraux
étaient surexportés au Brésil (+12), mais il y avait
sous-exportation de minerais et concentrés (-32).

La compétitivité du secteur du bois et du papier
tirait de Iarriere sur notre performance dans le reste
du monde; néanmoins, le tableau qui ressort est par-
tagé : il y a surexportation de papier et d'imprimés
(+8), mais sous-exportation de bois et de pate de

bois (-16).

Certains autre produits sont surexportés, notamment
les navires et bateaux, 'ameublement et la literie,

les instruments scientifiques divers (non médicaux/
optiques), qui entrent tous dans le secteur des pro-
duits manufacturés divers, tandis qu’il y avait une
sous-exportation considérable dans le secteur de

l'aérospatiale.

2.3 Le Venezuela

Principales Principales
surexportations sous-exportations

e Préparations de fruits ~ * Machines de

et légumes production d’énergie
* Papier et imprimés » Engrais
* Energie * Produits chimiques

inorganiques
(y compris l'uranium)
* Bois et pate de bois

Le Venezuela est notre plus important marché pour
les céréales dans 'hémisphere occidental apres les
Etats-Unis. Il arrive au onziéme rang des pays en
émergence comme destination des exportations
canadiennes de marchandises.

Dans le secteur agroalimentaire, nos exportations de
céréales dominent, tel que prévu, mais c’est la com-
pétitivité élevée des préparations de fruits et légumes
(+17) qui retient l'attention. Le secteur canadien de
I'énergie semble surexporter également au Venezuela
(+31). Dans I'ensemble, la performance du secteur
des métaux et minéraux est inférieure a la valeur de
référence, en partie a cause d’une sous-exportation de
nickel (-6). Le papier et les imprimés sont surexpor-
tés (+9), mais la sous-exportation de bois et de pate
de bois entraine une sous-exportation générale dans
le secteur du bois et du papier. La sous-exportation
d’engrais (-24) et de produits chimiques inorganiques

101




NOUVEAUX HORIZONS POUR LE CANADA :LE RETOUR A UN MONDE MULTIPOLAIRE

102

(-18) explique la performance plus faible du secteur
des produits chimiques, mais la sous-exportation de
machines de production d'énergie (-25) n'empéche
pas les exportations du secteur des machines et du
matériel électriques d’étre a parité avec la valeur de
référence mondiale.

La compeétitivité des secteurs de I'aérospatiale et de
'automobile se situe autour de zéro, ce qui traduit
une performance meilleure que prévue pour l'auto-
mobile mais inférieure 2 la valeur de référence pour
l'aérospatiale. Cependant, entre 2000 et 2005, notre
pays possédait un avantage beaucoup plus grand
dans ses exportations de produits de 'automobile
qu'en 2008. Le matériel ferroviaire et les pieces de
meéme que les instruments scientifiques divers (non
médicaux/optiques) ont obtenu une performance
meilleure que prévu dans le secteur des produits
manufacturés divers.

2.4 La Colombie
Principales Principales
surexportations sous-exportations
* Energie * Aérospatiale
* Produits de 'automobile * Aluminium
* Cuivre et articles * Produits chimiques
connexes inorganiques
(y compris 'uranium)
* Papier et imprimés * Bois et pate de bois

* Produits laitiers, ceufs ¢ Minerais et concentrés
et miel

La Colombie occupe le dix-huitiéme rang parmi
les destinations des exportations de marchandises
canadiennes dans le groupe de pays émergents.

En Colombie, nous avons observé dans le secteur
agroalimentaire que les produits laitiers, les ceufs et
le miel, un groupe ot1 le Canada est désavantagé sur
le marché mondial, se classent parmi les dix expor-
tations les plus compétitives (+20), malgré la compé-
titivité de moins en moins grande du secteur. Parmi
les métaux et minéraux, les exportations de cuivre
en Colombie montrent une trés grande compétitivité
(+37) en comparaison de notre performance au
niveau mondial. Cependant, contre toute attente,
I'ensemble du secteur enregistre un désavantage
concurrentiel, avec notamment une sous-exportation
d’aluminium (-23) et de minerais et concentrés
(-13). Iy avait surexportation d’énergie (+46) et

de produits de I'automobile (+43). La compétitivité
du secteur des produits chimiques a augmenté avec
le temps mais montrait toujours un désavantage en
2008; la sous-exportation dans ce domaine est en
partie attribuable aux produits chimiques inorga-
niques (-25). Cette tendance est atténuée par une
perte de compétitivité dans le secteur du bois et du
papier, qui découle de la plus grande faiblesse de nos
exportations de bois et de pate de bois (-31).

3. Les pays émergents d’Europe

Dans notre analyse, les pays d’Europe de I'Est et de

la CEI sont regroupés au sein de la région « pays
émergents d’Europe » bien qu'ils laissent voir des dif-
férences marquées. Ces écarts, s'ajoutant a 'évolution
rapide des économies de la région, rendent difficile
toute généralisation a leur sujet. Les deux pays choisis
pour examen dans cette région sont la Russie et la
Turquie. Notre analyse de gravité indique qu’il y a
une insuffisance d’échanges commerciaux avec les
pays émergents d’Europe.

Thémes communs

* Le secteur de I'agroalimentaire affiche une tres
forte compétitivité dans les deux pays.

* Le secteur des machines et du matériel €lectriques
montre une meilleure performance en Russie qu'a
I'échelle mondiale.

* La performance sectorielle relative en Turquie se
rapproche beaucoup de la tendance mondiale
pour le Canada.

3.1 La Russie
Principales Principales
surexportations sous-exportations

* Machines agroalimen-
taires

 Papier et imprimés

Machines de construc-
tion, d’extraction
miniere et de levage
Navires et bateaux
Autres machines
Viande, poisson,
animaux et produits
connexes

Produits chimiques
inorganiques

(y compris 'uranium)
Aluminium

Minerais et concentrés

Légumes et
légumineuses

La Russie est la cinquieéme destination en importance
des exportations de marchandises du Canada parmi
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Avantage comparatif révélé normalisé (ACRN) dans certains pays émergents d’Europe
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Le cadre noir représente la valeur de référence mondiale (axe de
droite). Les barres de couleur correspondent au pays (axe de gauche).

les pays émergents. Cest un marché clé pour les
exportateurs de viande canadiens (principalement
le porc).

En Russie, la surexportation observée dans notre
secteur agroalimentaire sexplique par les exporta-
tions massives de viande (+5) et, dans une moindre
mesure, les exportations de céréales et de graines.

Il y a, par contre, sous-exportation de légumes et
légumineuses (-28). Le secteur des métaux et miné-
raux sous-exporte en Russie, olt aucun des produits
pour lesquels nous possédons habituellement un
avantage comparatif, comme le nickel (-8), 'alumi-
nium (-17) et les minerais et concentrés (-28), ne
figure parmi les dix premiers. Cela s'explique proba-
blement par I'abondance de sources d’approvisionne-
ment locales pour ces produits; pourtant, il ressort
globalement que la Russie offre un marché d’exporta-
tion pour les métaux et minéraux auquel le Canada
n'est pas un participant majeur. Dans le secteur du
bois et du papier, nous accusons un désavantage
comparatif en Russie : bien que nos exportations

de bois et de pate de bois figurent dans la liste des
dix principaux produits, il y a sous-exportation
significative de papier et d'imprimés (-36).

En revanche, la performance du secteur des
machines et du matériel électriques fournit de
précieux indices. Ce secteur, ou les exportateurs
canadiens ont traditionnellement été désavantagés,
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Le cadre noir représente la valeur de référence mondiale (axe de
droite). Les barres de couleur correspondent au pays (axe de gauche).

connait un véritable essor en Russie, en raison de

la forte compétitivité des machines agroalimentaires
(+18), des machines de construction, d’extraction
miniere et de levage (+15) et des autres machines
(+29). La performance positive du secteur des pro-
duits manufacturés divers — en particulier les
navires et bateaux, 'ameublement et la literie et cer-
tain instruments scientifiques — montre qu'il y encore
des lecons 2 tirer de la performance du Canada sur
le marché russe. Cependant, cet avantage est allé en
samenuisant depuis 2002, comme c’est le cas dans
le secteur de 'automobile.

3.2 La Turquie
Principales Principales
surexportations sous-exportations

» Légumes, légumineuses * Pierres et métaux
et plantes précieux

* Fer et acier et produits ~ * Machines de
connexes production d’énergie

* Produits pharmaceutiques ¢ Aluminium
* Cuivre et articles connexes * Engrais

La Turquie vient au huitieme rang des pays émergents
en tant que destination des exportations de marchan-
dises du Canada. En 2008, ce pays €tait notre troi-
sieme plus important client pour le fer et l'acier, apres
les Etats-Unis et le Mexique.
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La Turquie est peut-étre le plus représentatif des

15 pays étudiés pour ce qui est du profil d’avantage
comparatif du Canada a I'échelle mondiale. Les forces
et les faiblesses des exportations canadiennes en Tur-
quie correspondent a peu pres a celles qui ressortent
de la tendance mondiale, avec de légeres différences.
Le secteur des métaux et minéraux offre une perfor-
mance un peu moins bonne — il y a sous-exportation
de pierres et métaux précieux (-35) et d’aluminium
(-29), mais surexportation de fer, d’acier et de pro-
duits connexes et de cuivre et d’articles connexes —
tandis que le secteur agroalimentaire, dominé par

les exportations de légumes et légumineuses (+9),

et celui de I'énergie présentent une performance
légerement meilleure.

Méme s'il y a surexportation de produits pharma-
ceutiques (+16), la faiblesse observée du coté des
engrais (-31) et des produits chimiques inorganiques
(-27) fait en sorte qu’il y a sous-exportation dans

le secteur des produits chimiques. Il y a également
sous-exportation de machines de production d’éner-
gie (-39), ce qui laisse le secteur des machines et du
matériel électriques a peu pres au niveau de la valeur
de référence mondiale.

4. L’Afrique

LAfrique est constituée principalement d’économies
en développement plutét que d’économies en émer-
gence. lAfrique du Sud et 'Algérie ont été choisies

Avantage comparatif révélé normalisé (ACRN) dans certains pays d’Afrique
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aux fins de la présente analyse parce que ces pays
constituent nos plus importants marchés d’'exporta-
tion en Afrique. Les profils de compétitivité dans ces
pays different non seulement de ceux du reste de
I'Afrique, mais aussi de 'un a l'autre. Les structures
économiques de ces deux pays ne se ressemblent
pas et ces derniers se trouvent aux deux extrémités
du continent. l'analyse de gravité montre un niveau
excessivement élevé de commerce avec 'Afrique en
général et avec 'Algérie en particulier.

Thémes communs

* Il y asous-exportation importante de bois et de
papier du Canada vers ces deux pays.

* Les exportations de produits chimiques vers ces
deux pays correspondent a peu pres 2 la valeur
de référence mondiale.

* Les produits manufacturés divers sont moins
désavantagés dans ces deux pays qu'a I'échelle
mondiale.

¢ Ilyaaussi surexportation de machines et de maté-
riel électriques, notamment en Afrique du Sud.

 Les autres secteurs manufacturiers affichent une
performance supérieure a la valeur de référence
mondiale : les exportations de produits de
I'automobile affichent une meilleure tenue en
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Afrique du Sud, tandis que les exportations de
produits de l'aérospatiale font mieux en Algeérie.

4.1 Afrique du Sud

Principales
surexportations

Principales
sous-exportations

o Soufre, sels et minéraux ¢ Engrais
 Pierres et métaux
précieux ¢ Produits chimiques
inorganiques
(y compris I'uranium)
» Machines de construc- * Papier et imprimeés
tion, d’extraction miniere
et de levage

¢ Instruments * Minerais et concentrés
scientifiques pour
les TIC

[Afrique du Sud est la dixieme destination en impor-
tance parmi les marchés émergents pour nos exporta-
tions de marchandises et notre premier marché
d’exportation en Afrique.

Tavantage dont profitent les exportations de métaux
et minéraux repose sur une surexportation de
soufre, de sels et de minéraux (+13) et de pierres

et métaux précieux (+10), en dépit de la sous-
exportation de minerais et concentrés (-23). Le
niveau tres élevé de compétitivité observé ici est
toutefois un phénomene récent : l'augmentation
spectaculaire survenue en 2008 pourrait étre impu-
table a la hausse des prix des produits de base. Bien
que le secteur agroalimentaire arrive globalement
sous la valeur de référence mondiale, il y a peut-étre
des lecons a tirer de la bonne tenue des produits ali-
mentaires divers sur le marché d’exportation (+15).
Il y a peut-étre des occasions inexploitées en Afrique
du Sud dans le secteur du bois et du papier, comme
le laisse penser la sous-exportation de papier et
d'imprimés (-33) et de bois et de pate de bois (-20).
Le secteur des machines et du matériel électriques
pourrait aussi offrir certains lecons (il y a une surex-
portation de machines de construction, d’extraction
miniére et de levage dans une proportion de +14 par
rapport a la valeur de référence), tout comme le
secteur des produits manufacturés divers, ot il y a
surexportation d’instruments scientifiques pour les
TIC (+21) et d'instruments scientifiques divers non-
médicaux/optiques (+6), ces deux produits figurant
parmi les dix plus importants selon la mesure de

PACRN local). Bien que les engrais (-36) et les pro-
duits chimiques inorganiques (-33) soient sous-
exportés, l'ensemble du secteur des produits
chimiques ne montre pas une sous-exportation.

4.2 LAlgérie

Principales
surexportations

Principales
sous-exportations

* Légumes, légumineuses * Bois et pate de bois
et plantes
o Matériel électrique et~ * Machines de

électronique pour les production d’énergie
TIE

 Matériel de production * Viande, poisson,
d’énergie électrique animaux et produits
connexes

 Machines de construc- ¢ Produits chimiques
tion, d’'extraction miniere  inorganiques
et de levage (y compris l'uranium)

[’Algérie est le principal partenaire du Canada en
Afrique (le dixieme au niveau mondial) pour le com-
merce des marchandises et est aussi une importante
source d'importations (principalement du pétrole
brut). PAlgérie se classe au douzieme rang des desti-
nations des exportations canadiennes parmi les pays
en émergence et au second rang en Afrique.

En Algérie, le profil de surexportation du secteur

de I'agroalimentaire s'explique par le niveau élevé
des exportations de céréales et de graines (+1, pre-
mier au classement général de la compétitivité) et de
légumes et légumineuses (+7, troisieme au classement
général), malgré la sous-exportation de viande, de
poisson, d’animaux vivants et de produits connexes
(-26). avantage du Canada a diminué dans ce sec-
teur entre 2000 et 2005. Caérospatiale est 'autre sec-
teur o1 I'on a récemment observé une compétitivité
élevée (deuxieme au classement général), bien qu'il
pourrait s'agir d'un phénomene temporaire (apparu
en 2007). Il y a sous-exportation sérieuse des pro-
duits des secteurs des métaux et minéraux et du
bois et du papier par rapport a la tendance mon-
diale, ce qui peut étre imputé en grande partie
l'aluminium (-16) ainsi qu'au bois et a la pate de bois
(-45). La sous-exportation de produits chimiques
inorganiques (-18) explique les exportations légere-
ment inférieures au niveau prévu dans le secteur des
produits chimiques.
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On pourrait tirer certains enseignements des indus-
tries les plus performantes du secteur des machines
et du matériel électriques (dont trois figurent parmi
les dix premieres), entre autres celles ot la compétiti-
vité du Canada est généralement négative : matériel
électrique et électronique pour les TIC (+43) et maté-
riel de production d’énergie électrique (+33). llya
aussi surexportation de machines de construction,
dextraction miniere et de levage (+10), un groupe

de produits qui se classe aussi dans les dix premiers
pour la compétitivité; cependant, les machines

de production d’énergie accusent une sous-
performance (-36).

5. Le Moyen-Orient

Le Moyen-Orient présente autant de défis que de
possibilités. La structure économique des pays de
cette région differe considérablement de celle des
pays des régions voisines. On observe aussi des
différences au sein de la région selon que 'économie
est dominée par le pétrole, par exemple les Emirats
arabes unis (E.A.U.) et I'Arabie saoudite, ou non,
comme en Egypte. Ces trois pays sont ceux retenus
aux fins de notre analyse.

Theémes communs

* Le secteur agroalimentaire affiche une bonne per-
formance d’ensemble, avec une légere surexporta-
tion vers les E.A.U. et une légere sous-exportation
vers I'Egypte.

* Le secteur des métaux et minéraux montre une
sous-exportation significative vers les deux écono-
mies pétrolieres, mais non vers I'Egypte. Les pro-
duits canadiens qui composent ce secteur sont
généralement concurrentiels, mais presque absents
de la liste des dix premiers en Arabie saoudite et
dans les E.A.U.

* En raison de I'étroitesse du marché d’'importation
local pour I'énergie et de sa composition, les
exportations canadiennes d’énergie obtiennent une
meilleure performance dans cette région que la
valeur de référence mondiale, bien que le volume
des exportations canadiennes soit tres limité.

* Le secteur du bois et du papier sous-exporte
légerement dans les deux économies pétrolieres.

* Certains secteurs manufacturiers font trés bien.
On note une compétitivité tres élevée des exporta-
tions de produits de I'automobile en Arabie saou-
dite; pourtant, ces flux ne concordent pas avec
les données canadiennes sur I'exportation®. Il y a
surexportation des produits de I'aérospatiale dans
les E.A.U. Certaines industries manufacturieres
diverses font ressortir une trés bonne performance
dans les E.A.U. et en Egypte, ce qui se traduit par
une surexportation vers ces destinations.

5.1 Les Emirats arabes unis (E.A.U.)

Principales Principales

surexportations sous-exportations

* Ameublement et literie ¢ Pierres et métaux
précieux

* Autres machines * Aluminium

» Métallurgie et * Produits chimiques
machines-outils inorganiques
(y compris 'uranium)

¢ [nstruments * Viande, poisson,
scientifiques pour animaux et produits
les TIC connexes

¢ Aliments divers ¢ Machines de

production d’énergie

Les E.A.U. représentent la sixieme destination en
importance pour nos exportations de marchandises
vers les marchés émergents.

Le point saillant de la performance des exportations
canadiennes dans les E.A.U. est le secteur agroali-
mentaire, ol la surexportation est attribuable aux
céréales, aux légumes et légumineuses et au domaine
moins traditionnel des aliments divers (+16). Le sec-
teur de 'aérospatiale est aussi tres compétitif (au
second rang du classement des 53 produits), a parité
avec notre performance mondiale mais contrastant
avec notre performance dans la plupart des marchés
émergents. Bien que, globalement, le secteur des
produits chimiques ne bénéficie pas d’'un avantage
compétitif, les produits pharmaceutiques figurent
parmi les dix premiers en termes de compétitivité,
malgré la sous-exportation de produits chimiques
inorganiques (-32). Lameublement et la literie (+28)
et les instruments scientifiques pour les TIC (+19)

29 Cela est vraisemblablement attribuable au fait que les expéditions transitent par les Etats-Unis et qu'il y a déclaration inexacte de la

destination dans les données.
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Avantage comparatif révélé normalisé (ACRN) dans certains pays du Moyen-Orient
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Le cadre noir représente la valeur de référence mondiale (axe de
droite). Les barres de couleur correspondent au pays (axe de gauche).

sont 2 l'origine de la surexportation du Canada dans
le secteur des produits manufacturés divers.

Les exportations canadiennes de machines et de
matériel électriques affichent une meilleure perfor-
mance dans les E.A.U. qu'a 'échelle mondiale, bien
que cet avantage soit allé en diminuant depuis 2002.
Il y a aussi surexportation de produits de métallurgie
et de machines-outils (+21) et d’autres machines
(+25), mais sous-exportation de machines de produc-
tion d’énergie (-26). Le secteur des métaux et miné-
raux pourrait encore présenter des possibilités, a la
lumiére de la sous-exportation considérable de pierres
et métaux précieux (-38) et d’aluminium (-30).

5.2 L’Arabie saoudite

Principales
surexportations

Principales
sous-exportations

* Produits de I'automobile ¢ Viande, poisson,
animaux et produits

connexes
* Préparations de fruits ¢ Aérospatiale
et légumes
* Aliments divers ¢ Aluminium
* Produits pharma- ¢ Machines de

ceutiques production d’énergie
* Pierres et métaux

précieux
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Le cadre noir représente la valeur de référence mondiale (axe de
droite). Les barres de couleur correspondent au pays (axe de gauche).
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Le cadre noir représente la valeur de référence mondiale (axe de
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[Arabie saoudite est le plus important partenaire de
la région dans le commerce bilatéral de marchandises
du Canada et ce pays occupe le neuvieme rang parmi
les pays émergents en tant que destination des expor-
tations canadiennes.

I’¢lément marquant de la compétitivité des exporta-
tions canadiennes en Arabie saoudite est I'avantage

significatif dont jouit le secteur de I'automobile, qui
vient au deuxieme rang (+49 par rapport 2 la valeur
de référence) de la liste des 53 produits. De plus, les
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importations de produits de 'automobile en Arabie
saoudite ne semblent pas concorder avec les données
canadiennes (selon les données de Statistique Canada,
les niveaux exportés sont nettement inférieurs). Cette
situation est assez inusitée hors du continent nord-
américain. Le secteur de I'agroalimentaire montre
une compétitivité égale a la valeur de référence mon-
diale; a noter, toutefois, qu’il s'agit d'un phénomene
tres récent car 'ACRN était négatif dans ce secteur
avant 2006. Au sein du secteur, les préparations de
fruits et légumes et les aliments divers sont surexpor-
tés (+16 dans les deux cas). La sous-exportation du
secteur des métaux et minéraux est imputable a l'alu-
minium (-29) et aux pierres et métaux précieux (-23).
Comme dans les E.A.U., les produits pharmaceu-
tiques arrivent au neuvieme rang parmi les 53 pro-
duits (+16). Les machines de production d’énergie
sont le principal produit sous-exporté (-32) dans le
secteur des machines et du matériel électriques.

5.3 LEgypte
Principales Principales
surexportations sous-exportations

* Fer et acier et produits * Pierres et métaux

connexes précieux
* Papier et imprimés * Viande, poisson,
animaux et produits
connexes

e Produits laitiers, ceufs ¢ Aluminium
et miel

* Navires et bateaux * Produits chimiques
inorganiques
(y compris I'uranium)

LEgypte est un pays clé de la région, faisant le pont
entre 'Afrique et le Moyen-Orient et exercant une
influence considérable dans les deux régions. 1l arrive
au dix-neuvieme rang des pays émergents en tant
que destination des exportations de marchandises

du Canada.

Globalement, le profil de compétitivité en Egypte est
conforme au tableau mondial, sauf dans le secteur
de l'aérospatiale ou il y a sous-exportation (-7).
Cependant, le secteur des métaux et minéraux,

qui montre un avantage comparatif positif en 2008
(c.-a-d. une surexportation), a été systématiquement
négatif de 2000 a 2007. La performance positive de
2008 est attribuable 2 une augmentation marquée

des importations égyptiennes de fer, d’acier et de
produits connexes du Canada, le groupe qui occupe
le premier rang parmi les 53 produits (+49). Cette
performance a été en partie annulée par une sous-
exportation de pierres et métaux précieux (-31) et
d’aluminium (-19).

La performance du Canada dans le secteur agroali-
mentaire se compare 2 la valeur de référence mon-
diale, mais il est intéressant de noter que le groupe
des produits laitiers, des ceufs et du miel (ou les
exportateurs canadiens sont désavantagés) figure
parmi les dix premiers en termes de compétitivité
(+22). 11y a par ailleurs sous-exportation de viande,
de poisson, d’animaux et de produits connexes (-34).
La forte compétitivité du secteur du bois et du
papier est attribuable au papier et au papier journal
(+9). I1'y a sous-exportation de produits chimiques,
qui s'explique en partie par la sous-exportation de
produits chimiques inorganiques (-17) et d’engrais
(-15). Le secteur des produits manufacturés divers
qui montre globalement une tres légere surexporta-
tion, présente ici un intérét en raison de la bonne
performance a I'exportation des navires et bateaux

et des instruments scientifiques divers (non médi-
caux/optiques).

Conclusions

La mondialisation croissante et l'intégration de I'éco-
nomie mondiale sont le principal moteur du progres
économique que nous observons dans le monde en
émergence. l'intensification des échanges d'informa-
tion et d’idées, de biens et de services, de méme

que de capital et de main-d’ceuvre fait surgir de
nombreux défis — pourtant, elle engendre aussi une
richesse sans précédent pour des centaines de mil-
lions de personnes vivant dans ces pays émergents.
Laccession a la prospérité ne se fera pas sans difficulté
—il y aura des crises, comme celle que nous traver-
sons présentement, qui mettront a 'épreuve la déter-
mination de ces pays et de leurs gouvernements de
maintenir le cap. Il faudra batir de solides fonde-
ments pour assurer une croissance stable a long
terme, le premier défi a cet égard étant de faire la
transition d'un modele axé sur les intrants et les
exportations vers un modele de croissance durable
fondé sur la technologie, puisque c'est la ot réside

le plus important potentiel de convergence vers les
niveaux de revenu et de productivité du monde
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développeé. Les économistes prédisent qu'aussi long-
temps que les conditions nécessaires a une croissance
soutenue demeurent en place (des marchés mon-
diaux intégrés, une bonne gouvernance, la stabilité
‘macroéconomique et des taux suffisamment élevés
d’épargne et, plus important encore, d'investisse-
‘ment), le monde en émergence continuera de rattra-
per les économies avancées au plan du revenu par
“habitant, une évolution qui profitera a tous.

‘Une croissance soutenue de ces marchés signifie

qu'ils prendront une importance accrue pour le

' Canada. Dans les seuls pays du groupe BRIC, un

- gain de seulement 0,1 p. 100 de la part de marché

" du Canada en 2038 se traduirait pas des exportations

E plus élevées de 29 milliards de dollars. Pour réaliser
 Ces gains, et meme plus, il importe d’établir tot une
tete de pont dans le monde en émergence pour les
biens et services canadiens. La situation géographique
du Canada ne semble pas constituer un avantage a

oocet égard. Néanmoins, devant cette réalité, le modele

de gravité des exportations canadiennes produit un

'\ résultat étonnant : le Canada exporte 42 p. 100 de
plus, en moyenne, vers les économies en émergence
et en développement que vers les économies dévelop-

~ pées, apreés rajustement pour tenir compte des princi-
pales variables qui expliquent les flux commerciaux
(taille économique, distance, niveaux des prix, langue

| etprésence d'un accord commercial). Au-dela de ces

considérations, certains pays et certaines régions font

ressortir des résultats singulierement robustes — les

| exportations de marchandises vers le marché clé de

I'Asie de I'Est atteignent plus du double du niveau

attendu, et I'écart atteint pres de 50 p. 100 dans le

cas de 'Afrique. Par contre, le Canada sous-exporte

o en Europe de I'Est, en Asie du Sud et en Amérique

latine. Parmi les pays du groupe BRIC, le Canada

surexporte en Chine, mais il sous-exporte vers les

trois autres destinations, notamment en Inde.

Lapplication du concept de I'avantage comparatif
fournit un cadre pour I'évaluation de la performance
des exportations canadiennes 2 la lumiére de notre
compétitivité a I'échelle mondiale dans certains sec-

| teurs. Cette approche présente un intérét particulier
dans le cas des marchés émergents parce que la crois-
sance soutenue saccompagne habituellement d'une
progression le long de la chaine de valeurs et, par
conséquent, d'une évolution constante de la compo-
sition du commerce des marchandises.

Les données montrent que sur le marché des Etats-
Unis, notre avantage comparatif se distingue princi-
palement par un avantage dans les secteurs de
l'automobile, du bois et du papier, et de I'énergie.
Hors du marché américain, 'avantage que nous
détenons dans les secteurs de I'agroalimentaire,

des métaux et minéraux et de l'aérospatiale est
sensiblement plus grand, mais nous subissons

un désavantage dans les secteurs de I'énergie et de
l'automobile. Nos exportations de machines et de
matériel électriques et de produits manufacturés
divers apparaissent relativement désavantagées, tant
sur le marché mondial que sur les marchés autres
que les Etats-Unis.

Nous constatons cependant que, par rapport a la
valeur de référence mondiale, il y a surexportation
dans la majorité des secteurs de fabrication de pointe
vers les plus importants marchés en émergence. Le
secteur des produits manufacturés divers et celui des
produits de 'automobile font nettement mieux sur
ces marchés et, dans la plupart des cas, le secteur des
machines et du matériel électriques affiche une aussi
bonne tenue. Le secteur de I'aérospatiale est le seul
ot il y a généralement sous-exportation vers certaines
destinations en raison de notre performance dans

les économies avancées (Europe de I'Ouest) et, par
conséquent, d'une valeur de référence plus élevée a
l'échelle mondiale; au niveau des produits, c'est le
cas également des machines de production d’énergie.
Ainsi, alors que les secteurs axés sur les ressources
(agroalimentaire, bois et papier, et métaux et miné-
raux) accaparent la plus grande partie de nos expor-
tations dans les pays émergents, les exportations
manufacturieres canadiennes vers ces destinations
montrent une performance supérieure a la valeur de
référence. Cela nous incite a penser que les marchés
émergents joueront un role important dans I'avenir
du secteur manufacturier canadien.

Lanalyse révéle en outre des indices et des hypotheses
intéressants au niveau des pays. A titre d’exemple,
nous pouvons voir la performance étonnante de
notre secteur des produits chimiques en Chine (grace
surtout aux produits chimiques organiques et aux
engrais); nous constatons aussi que, méme si I'Inde
semble préférer acheter des métaux et minéraux ail-
leurs, le secteur agroalimentaire canadien y est extre-
mement compétitif. En poussant plus loin I'analyse,
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le désavantage tres marqué des exportations cana-
diennes de machines et de matériel électriques en
Malaisie nous rappelle que ce pays est un important
centre de montage de ce type de produits, en souli-
gnant la participation limitée du Canada a ce marché.
La faiblesse évidente de nos exportations agroalimen-
taires au Brésil pourrait par contre signifier que le
marché local est autosuffisant ou a acces a d’autres
fournisseurs mieux placés, comme I'Argentine. Enfin,
I'examen de I'évolution de la compétitivité sectorielle
des exportations canadiennes en Chine nous ameéne
a nous interroger sur le recul progressif de notre
compétitivité dans les secteurs de I'aérospatiale et

de l'automobile, a la lumiere de notre compétitivité
croissante dans celui des métaux et minéraux. Cela
vient confirmer I'observation que la Chine progresse
le long de la chaine de valeurs dans ce secteur, choi-
sissant de construire ses propres avions et voitures et
préférant plutot se procurer des matiéres premieres
au Canada. Certaines des interprétations proposées
demeurent des hypotheses, mais elles pourraient

étre validées par une analyse détaillée au niveau de
chaque marché. La valeur premiere du modele de
l'avantage comparatif est qu’il permet de guider I'ana-
lyse des débouchés éventuels sur la base de données
économiques.

En exploitant plus a fond le cadre d’analyse de I'avan-
tage comparatif, il serait possible de découvrir les rai-
sons de la sous-exportation ou de la surexportation
au niveau d'un pays qui ressort du modele de gravité.
En poursuivant les travaux a I'aide du modele de gra-
vité, on pourrait aussi chercher a expliquer pourquoi,
globalement, le Canada exporte davantage sur les
marchés émergents par rapport aux prédictions du
modele élaboré aux fins de notre étude. Une explica-
tion possible est que les exportateurs canadiens ont
reconnu tot le potentiel des marchés émergents et
ont pris en compte leurs perspectives de croissance
future. Une autre explication pourrait s'intéresser
davantage au role de la composition des produits, en
faisant ressortir que les marchés émergents sont des
consommateurs avides de matieres premieres et de
ressources. Etant donné que le Canada jouit d’'un
avantage comparatif dans plusieurs de ces produits, il
est bien placé pour en étre le fournisseur®. Un

modele de gravité plus structuré pourrait aider a
expliquer les différences observées dans les exporta-
tions canadiennes entre pays, tandis que des études
détaillées au niveau des pays a l'aide du cadre d’avan-
tage comparatif proposé pourraient permettre de voir
quels secteurs d’exportation sont responsables du
bilan global d'un pays tout en dévoilant des possibili-
tés d’expansion du commerce.

30 Cela souleve naturellement la question de savoir si le commerce plus intense avec les marchés émergents serait principalement
attribuable aux prix élevés des produits de base étant donné que les résultats du modele de gravité sont présentés pour 2007.
Cependant, des tests de sensibilité montrent des résultats similaires pour d’autres années (2000 a 2006).
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A Message

from the
Honourable Stockwell Day,

Canada’s Minister of International Trade
& the Asia-Pacific Gateway

s Canada’s Minister of International Trade, I am pleased to present the 2009 edition of
Canada’s State of Trade.

The year 2008 presented a challenging economic environment for all nations. Major economies saw sharp
contractions, and global output is expected to shrink in 2009. Global trade is also deeply affected. In fact, the
World Trade Organization predicts an overall contraction of world trade volumes by nine percent in 2009.

As a trade-dependent economy, Canada is naturally feeling the impacts. But we also enjoy a number of ad-
vantages that are helping us through this challenging period. We have a strong financial system and well-

managed public finances. We are also committed to free trade and categorically reject policies of
protectionism.

Canada has been a strong and vocal advocate for free and open systems of trade and investment during these
tough economic times. Our domestic stimulus package includes an elimination of tariffs on a wide range of
imported machinery and equipment, making it easier for Canadian firms to source the products they need to

compete and succeed in the global economy. We are also reducing barriers to encourage continued foreign
investment in Canada.

The North American Free Trade Agreement (NAFTA) continues to be the foundation of our free trade policy.
In particular, we are working closely with the United States to deepen and broaden our trading relationship.
This vital bilateral relationship will receive even greater attention in the year ahead.

As this years State of Trade makes clear, there is also broad scope for Canada to continue expanding trade
far beyond North America. This is the essential objective of our Global Commerce Strategy.

Since becoming Minister of International Trade and Minister responsible for the Asia-Pacific Gateway in
November 2008, I have led Canadian trade missions in the Americas, Europe and Asia. Our government has
achieved a number of milestones. As this report demonstrates, our exports in key markets in 2008 increased
significantly—by 10 percent in China, 30 percent in Russia, 35 percent in India and 71 percent in Brazil.
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Building on our new free trade agreement with the European Free Trade Association, we also concluded
new agreements with Peru, Colombia and Jordan, with other negotiations underway with key partners in
Asia and the Americas.

We also recently launched negotiations on a comprehensive economic and trade agreement with the
European Union, and exploratory talks with India and Morocco.

We are putting new international agreements in place to promote two-way investment and help our scientists
and researchers contribute their expertise to technological breakthroughs around the world.

To support all of this activity, our extensive network of Trade Commissioners continues to connect Canadian
companies to global opportunities and promote Canada as an investment location of choice to foreign in-
vestors. With offices across Canada and around the world—including new ones recently announced in
China, India, and Brazil—we are expanding our services, and giving our team the tools they need to help
Canadians succeed around the world.

Through the efforts of government and business alike, I believe that, when the expected global recovery
comes, Canada will be in an excellent competitive position. I look forward to working with people from
across the spectrum of Canada’s business community to address the challenges of today, and build the foun-
dations for the jobs, prosperity and opportunities of tomorrow.

The Honourable Stockwell Day
Canada’s Minister of International Trg¢de & the Apia-Pacific Gateway
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Executive Summary

kets, global economic activity slowed to
3.2 percent in 2008, from 5.2 percent in
2007. However, the financial crisis entered a tumul-

Buffeted by a deepening crisis in financial mar-

tuous new phase in September of last year that has
badly shaken markets and provoked an unprece-
dented contraction of economic activity and trade.
The advanced economies experienced a 7.5 percent
decline in real GDP during the fourth quarter of
2008, and output is estimated to have continued

to fall almost as fast during the first quarter of 2009.
Emerging economies too are suffering badly and in
the fourth quarter contracted 4.0 percent in the
aggregate. While the rate of contraction should
moderate from the second quarter onward, the IMF
projects that world output will decline by 1.3 per-
cent in 2009 as a whole and recover only gradually
in 2010, growing by 1.9 percent.

The U.S. economy slowed for the fourth straight
year in 2008, as real GDP in that economy managed
to expand by 1.1 percent, compared to increases

of 2.0 percent and 2.8 percent in the two preceding
years. Performance was anaemic over much of the
first half of 2008, before turning negative in the sec-
ond half of the year. Real GDP fell 0.5 percent in
the third quarter before plunging 6.3 percent in the
fourth quarter, as the full force of the recession took
hold. Growth in the euro area slowed to 0.9 percent
last year, down two thirds from the 2.7 percent rate
registered in 2007. As in the United States, eco-
nomic activity in the region suffered a sharp con-
traction in the fourth quarter of 2008, declining by
6.0 percent. Growth in Japan fell 0.6 percent for the
year while the U.K. economy managed to expand
by 0.7 percent in 2008, as both economies posted

declines in real output over the last three quarters
of 2008.

The emerging economies were initially thought to
be relatively shielded from the crisis as they had im-
proved macroeconomic fundamentals and limited
exposure to U.S. securitized assets. However, the
crisis has spread to the emerging economies via the
trade channel and has dramatically affected these
economies. Growth fell from 13.0 percent in 2007
to 9.0 percent in 2008 in China, from 8.1 percent
to 5.6 percent in Russia, from 9.3 percent to

7.3 percent in India, and from 5.7 percent to

5.1 percent in Brazil.

In line with the deteriorating global economic situa-
tion, the pace of real activity in Canada fell sharply,
as growth in real GDP fell from 2.7 percent in 2007
to 0.5 percent in 2008. The economy contracted in
the first quarter, rebounded over the next two quar-
ters, then declined sharply in the final quarter of
the year. Half of the provinces—Prince Edward
Island, Nova Scotia, Quebec, Manitoba, and
Saskatchewan—and two territories—Nunavut and
the Yukon—posted growth for the year, while the
remaining five provinces and one territory experi-
enced a contraction in economic activity in 2008.
Net new job creation, at 259,400, slipped to its low-
est level since 2005, as the Canadian labour market
was buffeted by the economic downturn experi-
enced in the second half of 2008. Employment had
been on an upward trend and reached a peak in
October. However, the economy shed 83,700 jobs
over the final two months of the year, and the un-
employment rate climbed to 6.6 percent to close
out 2008. Consumer prices rose by 2.3 percent
over the year as the rate of inflation edged up from
the 2.2 percent rate posted in 2007.
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World trade was characterized by highly volatile
prices for primary commodities in 2008. The value
of world merchandise trade grew by 15 percent in
U.S. dollar terms and world services trade increased
by 11 percent. On this basis, Canadian merchandise
exports grew at roughly half the pace of world
trade—by 8 percent—while Canadian services
exports grew by one fifth the world average, or by

2 percent. However, in volume terms world mer-
chandise trade expanded by only 2.0 percent in
2008, down from 6.0 percent in 2007, and well be-
low the 5.7 percent annual average rate registered
over 1998-2008. Moreover, much of the decline
was concentrated in the second half of the year—
the months since September have seen precipitous
drops in global trade.

In Canadian dollar terms, the value of Canada’s ex-
ports of goods and services advanced by 5.2 percent
in 2008, with goods exports expanding by 5.8 per-
cent and services exports up by 1.1 percent. On the
import side, imports of goods and services grew by
6.3 percent, with goods imports ahead by 6.3 per-
cent and services imports up by 4.7 percent. Over
the first half of the year, trade values were greatly
influenced by rising commodity prices. However,
demand weakened as the global recession became
entrenched, commodity prices fell, and trade began
to weaken towards the end of the year.

For the year as a whole, exports and imports of
goods and services to and from all major markets
increased, with the exception of imports of goods
and services from Japan, which declined. For mer-
chandise exports, Japan regained third position in
the ranking of Canadian export destinations, and
China moved back to fourth position, while South
Korea moved up three places to become Canada’s
seventh-largest export destination.

Gains in export values were price driven, as vol-
umes fell 7.7 percent in 2008. The effects of the
strong price increases that dominated commodity
markets over much of the year were particularly
reflected in the trade performance of the resource-
based sectors. With the exception of the forestry
sector, where the downturn in U.S. housing activity

clearly impacted Canadian exports, increases in the
value of exports were restricted to energy products,
industrial goods and materials, and agricultural and
fishing goods, as exports of machinery and equip-
ment and consumer products declined. The slow-
down in the U.S. economy created severe difficulties
in the automotive sector as Canadian manufacturers
and auto parts industries experienced plant closures
and cutbacks in production, output, and exports
last year.

On the import side, most sectors recorded increases
in 2008. The growth was attributable to a combina-
tion of higher prices and volumes. The increase in
prices was the result of rising commodity prices
over the first part of the year and the depreciating
value of the Canadian dollar vis-a-vis the U.S. dollar
in the second half of the year. Only forestry prod-
ucts and automotive products experienced lower
imports in 2008.

In terms of specific products driving Canadian trade
performance in 2008, crude oil, non-crude oil, and
other petroleum gases (primarily natural gas) domi-
nated Canada’s trade in energy products in 2008,
accounting for much of the growth in both trade
levels and in the trade surplus. Trade with the
United States was the driver behind the growth for
much of the 2008 energy trade; however, for coal,
it was strong demand from Asia due to regional
supply difficulties. In the automotive and automo-
tive-related sectors, again it was trade with the
United States driving the changes; however, in this
case, trade was contracting and there was a sharp
deterioration in the trade balances for passenger
cars and motor trucks.

Outside of energy products, other resource products
that had considerable influence on Canadian trade
in 2008 included wheat and canola, where strong
price increases and good harvests in Canada along
with poor harvests elsewhere helped boost export
levels, but strong prices also raised import values.
Gold enjoyed a banner year, as prices reached
record highs and demand was strong, boosting

both exports and imports, and sulfur also boosted
mineral and metal exports. Exports of potash rose
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significantly, driven by the U.S. and by major
emerging economies, while uranium exports fell
sharply to Europe.

In advanced manufacturing, telephone equipment
and parts experienced a sharp decline in exports
and strong growth in imports in 2008. Both exports
and imports of aircraft fell in 2008 with declining
demand in both the United States and Canada.
However, gas turbines, largely used in the aircraft
sector, recorded strong rates of expansion for both
exports and imports, mainly on advances in trade
with the United States.

Foreign direct investment (FDI) in Canada slowed
dramatically in 2008, rising just 2.8 percent versus
double-digit rates the previous two years. The new
investment came mostly from non-U.S. sources, as
U.S. investment in Canada was flat. Total FDI in
Canada rose to $504.9 billion at the end of 2008,
up from $491.3 billion in 2007. This marked the
first time that the stock of FDI into Canada sur-
passed the half a trillion dollar mark.

At the same time, Canadian direct investment
abroad (CDIA) surged 23.6 percent ($121.8 billion)
to $637.3 billion at the end of 2008. Some 68 per-
cent of the increase was due to currency effects as
the Canadian dollar depreciated against other cur-
rencies. Nonetheless, without the exchange rate
changes, the stock of CDIA grew by $39 billion over
2008. Overall, the difference between outward and
inward investment, which is Canada’s net direct in-
vestment position, widened dramatically to $132.4
billion in 2008, up from $24.8 billion in 2007.
2008 also marked the first year that Canada became
a net exporter of capital to the United States, as
Canada’ direct investment position in the United
States exceeded U.S. direct investment in Canada.

With respect to the longer-term trends, as discussed
in the information boxes in this publication, Cana-
dian trade has been diversifying. Growth in Cana-
dian trade with non-U.S. markets, for both exports
and imports, has surpassed that of trade with the
United States in every year since 2000, coinciding
with an increase in the number of exporters to

Europe and the Asia-Pacific region and an increas-
ing share of sales by Canadian affiliates in non-U.S.
locations, particularly in non-OECD markets. At
the same time, fewer firms are exporting to the
United States, and Canada-U.S. trade has become
less reliant on intra-firm relationships, as the share
of Canada-U.S. intra-firm trade has been on the
decline over much of the present decade.

Special Feature: Canadian Trade
Opportunities in Emerging Markets

Advances in information and communications tech-
nologies are enabling increased global economic in-
tegration. This creates opportunities for emerging
and developed countries to generate long-term
growth, which will return in force when the current
economic crisis abates. The potential for growth

in these countries driven by technology-based pro-
ductivity improvements has barely been tapped
into so far. Resulting enhancements in output and
efficiency and the access to relatively open global
markets will, under conditions of good economic
governance, ensure consistent per-capita income
growth and enable convergence between rich and
poor nations, reducing imbalances in international
income distribution.

This process will be accompanied by tremendous
growth in the importance of the emerging world.
One-tenth of a percent of the import market of the
BRIC countries alone is estimated to be worth $29
billion in 2038, so Canada’s share of these markets
matters. Econometric modelling of Canadian mer-
chandise exports to the emerging world shows that
Canada is exporting some 42 percent more than
expected to an average emerging or developing
economy, after taking into account trade-influencing
factors such as GDP and distance from Canada.
Exports are particularly high to East Asia (China,
Malaysia, Indonesia), but are lower than predicted
to some major destinations such as Brazil and India.

Further insight into Canadian export performance
in emerging markets is gained through the frame-
work of comparative advantage analysis in 15 key
emerging markets across the globe. Our global
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competitiveness benchmark outside of the United
States is noted for strength in agri-food, metals and
minerals, wood and paper, and aerospace sectors;
local differences from this pattern are interpreted as
over- or under-exports to these destinations. Most
of the advanced manufacturing sectors are over-
exporting to the emerging market destinations rela-
tive to the global benchmark. Aerospace is the one
manufacturing sector that generally under-exports
to the selected emerging markets, due to our strong
performance in aerospace in advanced economies.
Overall, these results suggest that emerging markets
will play an important role in the future of Canadian
manufacturing.
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Global Economic Performa

Overview and Global Prospects

ver the four-year period 2004-2007, the

global economy boomed. Global real

gross domestic product (GDP) rose at an
average of almost 5 percent a year, its highest sus-
tained rate since the early 1970s. In early 2008, the
liquidity crisis that had begun in late 2007 deep-
ened, and then entered a tumultuous new phase in
September 2008, leading to an unprecedented con-
traction of economic activity and trade. Industrial
production and merchandise trade plummeted in
the fourth quarter of 2008 and has continued to
fall rapidly in early 2009 across both advanced
and emerging economies. Overall, global GDP is
estimated to have contracted by 6.25 percent on
an annualized basis in the fourth quarter of 2008!
(a swing from 4 percent growth one year earlier)
and to have fallen almost as fast in the first quarter
of 2009. For 2008 as a whole, global economic
growth slowed by over a third, from 5.2 percent
in 2007 to 3.2 percent last year.

All economies around the world have been seriously
affected, although the impact of the downturn has
varied. The advanced economies experienced an
unprecedented 7.5 percent decline in the fourth
quarter of 2008, and most are now suffering deep
recessions. While the U.S. economy has suffered
from intensified financial strains and the continued
fall in the housing sector, western Europe and the
more advanced economies in Asia have been hit
hard by the collapse in trade as well as by rising

financial problems of their own and housing correc-
tions in some national markets.

Emerging economies too have suffered badly and

in the aggregate contracted 4.0 percent in the fourth
quarter. The damage has been inflicted through
both financial and trade channels. Activity in east
Asian economies with heavy reliance on manufac-
turing exports has fallen sharply, although the
downturns in China and India have been somewhat
muted given the lower shares of their export sectors
in domestic production, more resilient domestic
demand and, in the case of China, powerful fiscal
stimulus. Emerging Europe and the Commonwealth
of Independent States (CIS)? have been hit very
hard because of heavy dependence on external fi-
nancing as well as on manufacturing exports and,
for the CIS, commodity exports. Countries in Africa,
Latin America, and the Middle East have suffered
from plummeting commodity prices as well as fi-
nancial strains and weak export demand.

Assuming vigorous macroeconomic policy support
and anticipating a moderation in the rate of con-
traction from the second quarter of 2009 onward,
global activity is now projected to decline 1.3 per-
cent in 2009 (Table 1-1). By any measure, this
downturn represents by far the deepest global
recession since the Great Depression.3 Moreover,
all corners of the globe are being affected: output
per capita is projected to decline in countries repre-
senting three quarters of the global economy, and
growth in virtually all countries has decelerated

All estimations and projections in this chapter come from the International Monetary Fund’s World Economic Outlook, April 2009.

2 The Commonwealth of Independent States comprises Azerbaijan, Armenia, Belarus, Georgia, Kazakhstan, Kyrgyzstan, Moldova, Russia,

Tajikistan, Turkmenistan, Uzbekistan, and Ukraine.
3 World Economic Outlook, Chapter 1.
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TasLe 1-1

Real GDP Growth (%) in Selected Economies (2005-2008 and forecast for 2009)

2005

2007

World 4.5 5.1 a2 3.2 -13
Advanced Economies 2.6 3.0 27 0.9 -38
Canada 29 Bal 2.7 0.5 -2.5
United States 29 2.8 20 1.1 -2.8
United Kingdom 2.1 2.8 3.0 0.7 4.1
Japan 1.9 2.0 24 -0.6 6.2
Euro Area g 29 L 0.9 4.2
of which France 1.9 2.4 21 0.7 -3.0
of which Germany 0.8 3.0 25 13 -5.6
of which Italy 0.7 2.0 1.6 -1.0 -4.0
Developing Economies il 8.0 8.3 6.1 1.6
China 10.4 11.6 13.0 9.0 6.5
India 9.2 0.8 93 7.3 45
Russia 6.4 1.7 8.1 5.6 -6.0
Brazil 32 4.0 5.7 5:1 -13
Mexico 32 5.1 33 1.3 -3.7
ASEAN-5
Indonesia S f 55 6.3 6.1 25
Malaysia 3% 5.8 6.3 46 -3.5
Philippines 5.0 oL 7.2 4.6 0.0
Thailand 4.6 5.2 4.9 2.6 -3.0
Vietnam 8.4 8.2 8.5 6.2 5
NIEs
Hong Kong 7.1 7.0 6.4 25 4.3
Korea 4.0 2.2 5.1 22 -4.0
Singapore 13 8.4 7.8 1.1 -10.0
Taiwan 42 4.8 5.7 0.1 -1.3

Source: IMF World Economic Outlook database, April 2009

sharply from rates observed in 2003-07. Growth is
projected to re-emerge in 2010, but at 1.9 percent
would still be well below potential.

United States

Real GDP increased 1.1 percent in 2008, compared
with an increase of 2.0 percent in 2007. The slow-
down in real GDP in 2008 primarily reflected a
sharp deceleration in personal consumption expen-
ditures, a downturn in non-residential fixed invest-
ment, in particular for equipment and software,
and decelerations in exports and in state and local
government spending. These were partly offset by
a sharp downturn in imports, an acceleration in
federal government spending, and a smaller

decrease in private mventory investment.

For the year as a whole, consumer spending deceler-
ated sharply, rising only 0.2 percent after increasing
2.8 percent in 2007. Spending for durable goods
turned down, mainly reflecting a downturn in
motor vehicles and parts. Spending for non-
durable goods also turned down and was wide-
spread. Spending for services slowed and, except for
medical care, was also widespread. Non-residential
fixed investment slowed, increasing only 1.6 per-
cent after having increased 4.9 percent the previous
year. The deceleration reflected a contraction in
equipment and software. Residential investment
decreased throughout 2008—the third consecutive
year of declines—subtracting 0.93 percentage

points from real GDP growth. Net exports con-
tributed 1.40 percentage points to real GDP growth
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in 2008 after contributing 0.58 percentage points
in 2007. Exports of both goods and services slowed
in 2008. Imports of goods turned down, adding
0.65 percentage points to real GDP growth in 2008
after subtracting 0.25 percentage points in 2007.
Imports of services slowed. Government spending
picked up, reflecting an acceleration in national
defence spending and an upturn in non-defence
spending, while state and local government spend-
ing slowed.

Performance was weak over much of the first half
of 2008, before turning negative in the second half
of the year. Real GDP fell 0.5 percent in the third
quarter and then plunged 6.3 percent in the fourth
quarter as the full force of the recession took hold.
This decline was the largest since the first quarter
of 1982.

For the final quarter of 2008, consumer spending
registered the largest decrease since the second
quarter of 1980, shaving 3.0 percentage points off
real GDP growth. U.S. households have been hit
by large financial and housing wealth losses, lower
earnings prospects, and elevated uncertainty about
job security, all of which have driven consumer
confidence to record lows and have depressed
consumption. Non-residential fixed investment
recorded its largest decrease since the first quarter
of 1975, falling 21.7 percent while residential in-
vestment decreased 22.8 percent over the quarter
after having decreased 16.0 percent the previous
quarter. It was the twelfth consecutive quarter of
decline for residential fixed investment.

Exports also turned down sharply, the first decrease
since the second quarter of 2003 and the largest de-
crease since the fourth quarter of 1971. The down-
turn reflected widespread downturns in exports of
goods. Exports of services also fell over the quarter.
The downturn in exports of goods reflected large
downturns in capital goods, industrial supplies and
materials, automotive vehicles and parts, and non-
automotive consumer goods. Imports decreased
sharply in the fourth quarter, down 17.5 percent
compared to a 3.5 percent decline in the third quar-
ter. It was the fifth consecutive quarterly decline

in imports and the largest decrease since the third
quarter of 1980. Federal government spending
slowed over the quarter, reflecting a deceleration in
national defence spending that was partly offset by
an acceleration in federal non-defence spending,

Recent data suggest another substantial drop in eco-
nomic activity in the first quarter of 2009. Although
there have been some tentative signs of improving
business sentiment and firming consumer demand,
employment has continued to fall rapidly—>5.1 mil-
lion jobs have been lost since December 2007—
pushing the unemployment rate to 8.5 percent in
March 2009. Monetary policy was eased quickly in
response to deteriorating economic conditions, and
policy rates are now close to zero.

The economy is now projected to contract by

2.8 percent in 2009. The rate of decline is expected
to moderate in the second quarter and beyond as
fiscal easing supports consumer demand. The U.S.
economy is projected to start recovering by the
middle of 2010, contingent on fiscal stimulus
(equivalent to about 5 percent of GDP) over 2009—
11, a continued easy monetary policy stance, as
well as on measures to stabilize house prices and
stem the tide of foreclosures, and new policies to
heal the financial sector. Average GDP growth in
2010 is projected to be zero, but is projected to
reach 1.5 percent on a fourth-quarter-to-fourth-
quarter basis.

Japan

Japan was one of the few advanced economies to
contract in 2008, as real growth fell 0.6 percent fol-
lowing 2.4 percent growth the previous year. In the
wake of the global financial crisis, exports and busi-
ness investment have plummeted, while the yen has

appreciated substantially and equity prices have
fallen by half.

For the year as a whole, consumer spending deceler-
ated, increasing by 0.5 percent, compared to 0.7
percent in 2007. Non-residential fixed investment
contracted—falling 3.7 percent after having in-
creased 5.8 percent the year before—which re-
moved 0.6 percentage points from real GDP growth



in 2008 after having contributed 0.9 percentage
points to growth the year before. Residential invest-
ment fell again in 2008, down by 6.9 percent after
having fallen 9.3 percent in 2007, which subtracted
0.2 percentage points from real GDP growth for the
year. Net exports contributed only 0.1 percentage
points to real GDP growth in 2008 after contribut-
ing 1.1 percentage points in 2007. Exports of both
goods and services decelerated in 2008, adding
only 0.3 percentage points from real GDP growth.
Imports of goods remained fairly stable, rising by
1.1 percent in 2008. Government spending was up
by a modest 0.9 percent compared to an increase of
2.0 percent in 2007.

On a quarterly basis, Japan posted declines over the
last three quarters of 2008, capped by the fastest
rate of contraction posted by Japan in 35 years in
the final quarter. GDP fell at an annualized real rate
of 12.1 percent in that quarter, the steepest decline
since Japan felt the full force of the 1974 oil crisis.
The contraction was led by a 44.9 percent (annual-
ized) decline in exports of goods and services in

the fourth quarter. Non-residential fixed investment
also contracted noticeably—falling by 19.8 percent
(annualized)—the fourth consecutive quarterly
decline. Household incomes fell as employment
stalled and wages declined, resulting in a contrac-
tion of household consumption. Growth in personal
consumption expenditures turned negative in the
fourth quarter.

Three successive fiscal packages introduced since
August 2008—which together total about 2 percent
of GDP—coupled with the impact of the automatic
stabilizers, will mitigate the depth and length of
the recession.* However, the current downturn is
projected to be the most severe in Japan’s post-war
history. The yen’ strength and tighter credit condi-
tions more generally have added to the problems
of the export sector. Output is projected to decline
by 6.2 percent in 2009, raising unemployment and
pushing Japan back into deflation. A recovery in

4 OECD Economic Outlook, March 2009.
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domestic demand from mid-2010 is expected to
lift output growth into positive territory, although
well below potential.

Euro Area

Economic activity in many of the advanced Euro-
pean economies had begun to contract well before
the September 2008 financial meltdown, owing
mainly to rising oil prices. Growth in the euro area
slowed to 0.9 percent in 2008, down two thirds
from the 2.7 percent rate posted in 2007.

The initial perception was that advanced European
economies would escape a full-blown recession.
Healthier household balance sheets in most major
economies and different housing and financial
market structures than for the U.S. were considered
protective factors. However, financial systems suf-
fered a much larger and more sustained shock than
expected. Because of the close linkages between
Europe’s major financial institutions and their high
leverage, the financial crisis rapidly transformed
into a crisis for the real economy:.

As a result, most advanced European economies
have suffered sharp contractions since mid-2008.
Real GDP fell at an annual rate of about 6.0 percent
during the fourth quarter in the euro area. Real GDP
is forecast to drop by 4.2 percent in the euro area in
2009 and continuing to fall for several more quar-
ters, making this the worst recession since World
War I1. Growth is expected to contract by about

0.4 percent on an annual average basis in 2010.
The recession is projected to be particularly painful
in Ireland, as its construction boom has sharply re-
versed. As a result of the broad-based fall in output,
unemployment rates in the advanced economies are
projected to exceed 10.0 percent in late 2009 and
climb further through 2011.

The downside risks around the projections for both
advanced and emerging European economies are
large, particularly for the latter, where external
financial constraints could worsen further. The



key risk is a disorderly de-leveraging of large
intra-European cross-border bank exposures.

Such an event could make it impossible for many
emerging economies to roll over large amounts of
short-term debt and could potentially have a similar
effect on some advanced economies that have seen

a significant widening of sovereign risk premiums.
The result could be a financial and real sector
collapse in most emerging and a few advanced
economies, with major feedback effects on the other
economies. However, there are also some upside
risks: if EU countries manage to put in place a force-
ful, comprehensive, and coordinated response to the
financial sector travails, confidence and risk taking
might recover faster than expected.

United Kingdom

Real growth in the U.K. fell from 3.0 percent in
2007 to 0.7 percent in 2008 as spending by British
consumers decelerated by 1.4 percent in 2008, after
increasing 3.0 percent in 2007. Spending slowed for
both goods and services. Spending on non-durable
goods turned down, while spending slowed for
durables and semi-durable goods. Domestic invest-
ment fell 3.1 percent after having increased 6.8 per-
cent in 2007, reflecting a downturn in dwellings.
Exports of goods and services edged forward in
2008, up 0.1 percent. Imports of goods fell 2.0 per-
cent while imports of services advanced 3.6 percent.
Government spending accelerated in 2008, rising
3.4 percent compared to 1.5 percent a year earlier.

The U K. posted quarterly declines in real output
over the last three quarters of 2008, at an accelerat-
ing rate of contraction. Real GDP fell at an annual
rate of 6.1 percent during the fourth quarter. Look-
ing forward, the recession is expected to be quite
severe in the U.K., which is being hit hard by the
end of the boom in real estate and the contraction
in financial activity. As a consequence, real GDP in
the UK. is forecast to drop by 4.1 percent in 2009
and by 0.4 percent in 2010.
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Emerging Economies

Emerging Asia

The impact of the global crisis on economies in
Asia has been surprisingly heavy. There were many
reasons to expect Asia to be relatively shielded from
the crisis: the region was not heavily exposed to
U.S. securitized assets, and improved macroeco-
nomic fundamentals and (with a few exceptions)
relatively sound bank and corporate balance sheets
were expected to provide buffers. Nevertheless,
since September 2008, the crisis has spread quickly
to Asia and has dramatically affected its economies.

The impact on the real economy through the trade
channel has been severe and similar across Asia.
The drop in global demand has been particularly
focused on automobiles, electronics, and other
consumer durable goods that are an integral part
of the production structure across east Asia. As

a result, exports and industrial production have
plummeted.

Spillovers from the global financial crisis to domes-
tic financial markets across Asia have also been sub-
stantial. Equity and bond prices have plummeted.
Real estate markets have remained under pressure
in a number of economies (for example, Singapore
and China). Currencies have depreciated in most

of the region’s emerging economies, although the
Chinese renminbi has remained broadly unchanged
relative to the U.S. dollar. Portfolio and other flows
have dwindled, implying tighter domestic credit
conditions. As a result, many banks and firms have
begun to experience serious stress.

Growth projections for Asia have been marked
down to varying degrees, in line with weaker global
demand and tight external financial conditions.
The exact channels of transmission of the external
shocks and the severity of their impact vary con-
siderably across economies. Despite these impacts,
emerging Asia is expected to continue to grow, led
by China and India. A modest recovery is projected
in 2010, underpinned by a pickup in global growth
and a boost from expansionary fiscal and monetary
policies.



Given their extreme openness and high dependence
on external demand, growth in the newly indus-
trialized economies (NIEs) (Hong Kong, Korea,
Singapore, and Taiwan) is expected to decline at
rates between 4.0 percent and 10.0 percent in 2009
as a result of the collapse in demand for consumer
durable goods and capital goods in (non-Asian)
advanced economies and, to a lesser degree, the
deterioration in global financial conditions. Among
these economies, Singapore and Hong Kong are par-
ticularly exposed, given their importance as global
financial centres. Vulnerable corporate and house-
hold balance sheets will exacerbate the impact of ex-
ternal shocks in Korea. Nevertheless, NIE recovery
in 2010 will be led by Korea, whose economy is
projected to grow 1.5 percent in that year. The re-
bound will be more moderate in Hong Kong, which
is projected to grow by 0.5 percent in 2010. The
recovery is expected to take longer for Taiwan and
Singapore, for which projected growth rates are zero
and -0.1 percent, respectively.

China and India have also been affected by contrac-
tions in their export sectors, but their economies
have continued to grow because trade represents a
smaller share of their economies and policy meas-
ures have supported domestic activity. In addition,
there were some signs of a turnaround in economic
activity in China in the first quarter of 2009. At the
same time, inflation pressures are subsiding quickly
in most economies, owing to weaker growth and
lower commodity prices.

Growth in China is expected to slow to about

6.5 percent in 2009, half the 13.0 percent growth
rate recorded in 2007 before the crisis, but still a
strong performance given the global context. Two
factors are helping sustain the momentum despite
the collapse in exports. First, the export sector rep-
resents a smaller share of the economy, particularly
after factoring in its high import content. Second,
the government has acted aggressively to provide
major fiscal stimulus and monetary easing, which

are helping boost consumption and infrastructure
investment.
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Like China, India is less exposed to the decline in
global demand than the NIEs because trade repre-
sents a smaller share of its economy. Nevertheless,
India’s economy is still suffering from more difficult
external financing for firms and banks, and because
it has less room to ease macroeconomic policies,
growth is expected to decline sharply from more
than 7.3 percent in 2008 to 4.5 percent in 2009.
The slowdown is primarily a result of weaker invest-
ment, reflecting tighter financing conditions and a
downturn in the domestic credit cycle.

Association of Southeast Asian Nations (ASEAN-5)
economies are being severely hit by the combined
effects of lower global demand and tighter credit
conditions, although not as harshly as the advanced
economies. For the group as a whole (i.e., Indone-
sia, Malaysia, Philippines, Thailand, and Vietnam),
growth is expected to decline from nearly 5 percent
in 2008 to zero in 2009. Although these economies
have also been hurt by the drop in global trade, the
composition of their exports is less concentrated in
the durable goods that have been most affected by
the global downturn.

Emerging Europe

In emerging Europe, economic activity has taken

a particularly sharp turn for the worse. Because of
their heavy reliance on all kinds of capital inflows—
notably funding from Western banks to sustain local
credit booms—these economies were much more
severely affected by the financial crisis than emerg-
ing economies in Asia.

Accordingly, real GDP in the emerging European
economies is projected to contract by 3.7 percent
in 2009 and recover to about 1.0 percent growth in
2010, down from growth rates of between 4.0 and
7.0 percent during 2002-07. The reasons for the
sharp reversal in performance include, to varying
degrees, overheating during pre-recession booms,
excessive reliance on short-term foreign capital that
funded these booms, ownership of banks by dis-
tressed foreign financial institutions, and a large
share of manufacturing in economic activity. The
fall in output is expected to be especially large in



the Baltic economies (down 10.6 percent), where
fixed exchange rate regimes leave limited room to
manoeuvre; and is projected to extend into 2010
when it will likely decline a further 2.3 percent.

In Central Europe, Hungary is also expected to
experience a prolonged downturn, as output is ex-
pected to fall 3.3 percent in 2009 and by a further
0.4 percent in 2010. Poland is forecast to face a
mild downturn in 2009 marked by a 0.7 percent
decline in output, followed by recovery the follow-
ing year when projected output will rise 1.3 per-
cent. For Southern and South Eastern Europe, the
downturn is projected to be more pronounced and
lasting, with economic activity set to fall 3.6 percent
in 2009 and by 0.2 percent in 2010.

Latin America and the Caribbean

The global financial crisis spread quickly to Latin
American and Caribbean markets after mid-
September 2008. Domestic currencies have
depreciated sharply, especially in Brazil and Mexico,
which are large commodity-exporting countries
with flexible exchange rate regimes. Moreover,
the economic slump in advanced economies—
especially the United States, the region’s largest
trading partner—is depressing external demand
and lowering revenues from exports, tourism,
and remittances.

The slump in commodity prices has dampened
growth prospects for the region’s commodity pro-
ducers (mainly Argentina, Bolivia, Brazil, Chile,
Colombia, Ecuador, Mexico, Peru, Trinidad and
Tobago, Uruguay, and Venezuela), although it has
helped commodity importers in the Caribbean

and Central America. Furthermore, the collapse

in growth in advanced economies, particularly in
the United States, has lowered demand for exports,
weakened tourism, and lowered workers’ remit-
tances—key supports in the Caribbean and Central
America. With all these factors playing out, credit
growth has slowed abruptly, industrial production
and exports have collapsed, and consumer confi-
dence has plummeted across the region.
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Considering the very challenging external environ-
ment, most countries are weathering the storm
relatively well. Nonetheless, real GDP is forecast

to contract by 1.5 percent in 2009, before staging

a modest recovery in 2010. Domestic demand is
projected to shrink by about 2.25 percent in 2009,
due to more expensive and scarce foreign financing,
as well as lower demand for domestic products.
With the exchange rate acting as a shock absorber,
activity is projected to decline modestly or even ex-
pand in a number of inflation-targeting economies
(i.e., Chile, Peru, and Uruguay). The contraction

is expected to be more severe in Mexico, given its
close linkages with the U.S. economy, notwithstand-
ing the mitigating effect of a flexible exchange rate.
More precisely, the Mexican economy is projected
to contract by 3.7 percent in 2009 before staging a
modest 1.0 percent recovery in 2010. Brazil, on the
other hand, is expected to experience a more lim-
ited downturn (of 1.3 percent) in 2009 followed

by a more robust upturn (at 2.2 percent) in 2010.

Commonwealth of Independent States (CIS)
Economies

Among all the regions in the global economy, the
CIS countries are forecast to experience the largest
reversal of economic fortune over the near term.
The reason is that their economies are being badly
hit by three major shocks: the financial turbulence,
which has greatly curtailed access to external fund-
ing; slumping demand from advanced economies;
and the related fall in commodity prices, notably
for energy.

The beginning of the financial crisis coincided with
slumping prospects for exports and commodity
prices because of rapidly weakening activity in the
advanced economies. This added to the pressure
faced by CIS economies with open banking systems
and severely undercut growth prospects for the
commodity exporters, including Russia. Prospects
differ noticeably between energy exporters and im-
porters: the former are projected to see large current
account surpluses evaporate because of falling com-
modity prices, while the latter see a sharp narrowing
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of their external deficits because of tightening fi-
nancing conditions. Real GDP in the region, which
expanded by 5.5 percent in 2008, is projected to
contract by just over 5.0 percent in 2009, the lowest
rate among all emerging regions. In 2010, growth is
expected to rebound to more than 1.0 percent. With
currencies under pressure, inflation is expected to
remain close to double digits in the net energy ex-
porters, despite slowing activity. Inflation pressures
are expected to recede more quickly for the net en-
ergy importers. Russia, in particular, is projected to
contract more (by 6.0 percent) than any other CIS
economy in 2009, except for Ukraine, and experi-
ence one of the weakest recoveries in the region

in 2010.

Middle East

The global crisis has not spared the Middle East.
The extremely large fall in the price of oil is hitting
the region hard. The deterioration in external
financing conditions and reversal of capital inflows
are also taking a toll: local property and equity
markets have come under intense pressure across
the region, domestic liquidity conditions have dete-
riorated, credit spreads have soared for some firms,
financial system strains have emerged in a number
of countries, and sovereign wealth funds have suf-
fered losses from investments in global markets.
Furthermore, the substantial decline in external
demand (including from countries in the Gulf re-
gion) is dampening export growth, workers’ remit-
tances, and tourism revenues (i.e., in Egypt, Jordan,
and Lebanon).

Although highly expansionary policies are set to
mitigate their impact, these adverse shocks are ex-
pected to have severe negative effects on economic
activity. In the region as a whole, growth is pro-
jected to decline from 5.9 percent in 2008 to

2.5 percent in 2009. The slowdown in growth is
expected to be broadly similar in oil-producing
and non-oil-producing countries, even though the
forces behind it are quite different.

Among the oil-producing countries, the sharpest
slowdown is expected in the United Arab Emirates

(UAE), where the exit of external funds (which had
entered the country on speculation of a currency
revaluation) has contributed to a large contraction
in liquidity, a sizable fall in property and equity
prices, and substantial pressure in the banking
system. A major financial centre, UAE will also
suffer from the contraction in global finance and
merger and acquisition activity. At the other end

of the spectrum is Qatar, which is projected to
grow by 18.0 percent in 2009 (up from 16.5 per-
cent in 2008), since its production of natural gas

is expected to double this year. Among the non-oil-
producing countries, Lebanon is set to experience
the steepest slowdown, as difficult external liquidity
conditions raise the cost of debt servicing and the
downturn in the Gulf reduces remittances.

Africa

Relatively weak financial linkages with advanced
economies have not shielded African countries from
the global economic storm. The main shock buffet-
ing the continent is severe deterioration in external
growth, which is reducing demand for African ex-
ports and curtailing workers’ remittances. The sharp
fall in commodity prices is also hitting the resource-
rich countries in the region hard. Moreover, the
tightening of global credit conditions is reducing
FDI and reversing portfolio flows, especially to
emerging and frontier markets (i.e., Ghana, Kenya,
Nigeria, South Africa, and Tunisia). These external
shocks are causing a severe slowdown in economic
activity. For the region as a whole, growth is pro-
jected to decline from 5.2 percent in 2008 to

2.0 percent in 2009. On average, the downturn is
most pronounced in oil-exporting countries (e.g.,
Angola and Equatorial Guinea) and in key emerging
and frontier markets (notably Botswana, Mauritius,
and South Africa), which have suffered from all
three shocks that are hitting the continent. South
Africa’s economy, for example, is projected to con-
tract by 0.3 percent in 2009, its lowest growth rate
in a decade, as capital outflows are forcing a sharp
adjustment in asset prices (mainly in equity, bond,
and currency markets) and in real activity.



Assumptions and Risks

As indicated earlier, all projections in this chapter
stem from the IMF’s April 2009 World Economic
Outlook. In making its projections, the IMF has
adopted a number of technical assumptions that
underpin their prognostications. Key amongst these
assumptions are that (1) for most countries, real
effective exchange rates remain constant at their
average levels over the February 25-March 25, 2009
period; (2) that established policies (fiscal and
monetary) be maintained; and, (3) that the average
price of oil, measured as the simple average of
prices of UK Brent, Dubai, and West Texas Inter-
mediate crude oil, will be US$52.00 in 2009 and
US$62.50 in 2010, and remain unchanged in real
terms over the medium term. In addition, there are
a number of working hypotheses concerning vari-
ous deposit rates in the world’s financial sectors.
The interested reader should consult the Outlook
for further details on these technical assumptions.

The modellers also have made a number of assump-
tions relating to the policy and macroeconomic en-
vironment surrounding the current financial crisis
and economic recession. A key factor determining
the course of the downturn and recovery will be
the rate of progress toward returned health of the
financial sector. The current forecast recognizes that
financial stabilization will take longer than previ-
ously envisaged, given the complexities involved.

It also recognizes the formidable political economy
challenges of “bailing out” those who have made
mistakes in the past. The baseline forecast thus en-
visages that financial strains in the mature markets
will remain heavy until well into 2010, improving
only slowly as greater clarity over losses on bad
assets and injections of public capital reduce
insolvency concerns and lower risks and market
volatility.

The projected path to recovery also incorporates
sustained strong macroeconomic support for aggre-
gate demand. Monetary policy interest rates will
be lowered to or remain near the zero bound in the
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major advanced economies, while central banks will
continue to seek ways to use their balance sheets to
ease credit conditions. The projections build in fis-
cal stimulus plans in G20 countries amounting to
2.0 percent of GDP in 2009 and 1.5 percent of GDP
in 2010, as well as the operation of automatic
stabilizers in most of these countries.

Another key assumption is that commodity prices
will remain around current levels in 2009 and will
rise only modestly in 2010 as a recovery finally
gets under way, consistent with pricing in forward
markets.

Of course, any real deviations from the above as-
sumptions have the potential to affect the reliability
of the projections. Other risks and uncertainties
may also hamper economic performance.

The IMF stresses that the current outlook is excep-
tionally uncertain, with risks still weighing on the
downside. The key concern is that policies will
continue to be insufficient to arrest the negative
feedback between deteriorating financial conditions
and weakening economies. On the upside, bold pol-
icy implementation capable of convincing markets
that financial strains are being decisively addressed
could set off a mutually reinforcing “relief rally” in
markets, a revival in business and consumer confi-
dence, and a greater willingness to make longer-
term spending commitments.
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Overview of World Trade Developme

gainst a backdrop of slowing world eco-

nomic growth and highly volatile prices

for primary commodities, world merchan-
dise exports in nominal dollar terms rose 15 percent
in 2008, to US$15.8 trillion, while exports of com-
mercial services increased 11 percent to US$3.7 tril-
lion.! The faster growth of merchandise trade may
be explained by rising commodity prices during
the year, especially the 40 percent increase in
energy costs.

The months since September saw precipitous drops
in global trade. A notable aspect of the current slow-
down in world trade and output is its synchronized
nature. Monthly exports and imports of major de-
veloped and developing economies fell in unison
over the latter part of the year.

In real terms, growth in world merchandise trade
plunged to 2.0 percent in 2008, down from 6.0 per-
cent in 2007. The four percentage-point decline
brought real merchandise export growth in line
with real global output growth, which expanded

by 1.7 percent.

The differences in real trade growth between regions
remained large, reflecting marked variations in eco-
nomic activity and relative price movements. The
overall picture was one of continuing growth in the
first half of the year, with oil exporting countries in
particular benefiting from record high commodity
prices. This was followed by faltering growth and
the beginnings of a severe downturn in the second
half, starting in the United States and other devel-
oped countries, and then spreading to developing
countries.

Merchandise Trade

Trade Values (nominal trade)

The value of world merchandise exports increased
by 15 percent in 2008, to US$15.8 trillion—a pace
slightly lower than the 16 percent rate registered in
2007. The annual trade figures in dollar terms were

strongly influenced by changes in commodity prices

and exchange rates in 2008. Despite the fact that
fuel prices ended 2008 at a lower level than at any
point in 2007, average prices for 2008 were about
40 percent higher than in 2007, which tended to
raise total merchandise imports for most countries.

There was a very evident dichotomy between the
developed and developing economies in trade per-
formance over 2008. Slower rates of growth for
merchandise exports and imports were recorded by
the developed economies than by the developing
economies.

Starting with North America, exports advanced

10 percent to US$2.0 trillion in 2008, while imports
rose 7 percent to US$2.9 trillion. Within this region,

exports from the United States advanced at the
fastest pace (12 percent), while they lagged from
Canada (up 8 percent) and Mexico (up 7 percent).
Imports into Mexico rose by 9 percent, while they
rose by 7 percent for both Canada and the United
States (Table 2-1).

As in North America, European trade expanded at
slower rates than did world trade. For this region,
both exports and imports grew by 12 percent in
2008, as exports reached US$6.5 trillion and
imports US$6.8 trillion. Exports from Germany,

1 Data used in this chapter are taken from the World Trade Organization Press Release PRESS/554 entitled World Trade 2008, Prospects for
2009. 23 March 2009. All data are expressed in U.S. dollar terms and rates of growth are calculated from these data. Services data
include transportation services, travel services, and commercial services, but exclude government services.
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TasLE 2-1
World Merchandise Trade by Regions and Selected Countries (USSbillions and %)

Exports Imports

Value 2008 Annual % change Value 2008 Annual % change
2008 share (%) 2007 2008 2008 share (%) 2007 2008

World 15,775 16,120
N. America 2,049 13.0 11 10 2,909 18.0 6 7
us. 1,301 8.2 12 12 2,166 I3 5 7]
Canada 456 29 8 8 418 2.6 9 1
Mexico 292 1.9 9 7 323 2.0 10 9
el 602 38 14 21 595 3.7 25 30
S. America
Brazil 198 1.3 17 23 183 15! 32 T4
Europe 6,456 40.9 16 12 6,833 42.4 16 12
EUQRT7) 5,913 375 16 11 6,268 38.9 16 12
Germany 1,465 9.3 19 11 1,206 7.5 16 14
France 609 39 11 10 708 4.4 14 14
Italy 540 S 18 10 556 34 g4 10
Uk 458 29 -2 4 632 39 4 1
CILS: 703 4.5 20 35 493 3.1 35 31
Russia 472 3.0 17 3 292 1:81vi! 36 31
Africa 561 3.6 18 29 466 2.9 24 27
::;itdle 1,047 6.6 16 36 b 75 3.6 25 23
Asia 4.355 27.6 16 15 4247 26.3 s 20
China 1,428 9.1 26 17 133 7.0 21 19
Japan 782 5.0 10 10 762 4.7 7 22
India 179 Ll 22 22 292 1.8 25 35
NIEs 1,033 6.5 11 10 1,093 6.8 11 17
Source WTO and author’s calculations.
France and Italy grew at rates slightly below the The developing economies experienced much more
regional level while their imports grew slightly robust growth in trade in 2008. The Middle East
faster than the regional level. Trade involving the enjoyed the fastest export growth of all regions
United Kingdom has been much weaker than that in 2008, as exports expanded by 36 percent to
of its three other G7 European counterparts. British US$1.0 trillion, driven by oil revenues. For the
exports grew by a modest 4 percent last year after region, exports by value grew at more than double
having declined by 2 percent the year before, while the 16 percent rate observed in 2007. Imports into
growth in imports fell to 1 percent from 4 percent this region climbed 23 percent to US$575 billion.
n i The Commonwealth of Independent States (CIS)
Japanese exports grew in line with their G7 counter- experienced robust growth of both exports and
parts, with the exception of the U.K., as exports imports, resting on the strength of the regions
advanced by 10 percent in 2008 to US$782 billion. extractive industries. Exports jumped by 35 percent
However, imports into Japan grew at a considerably to US$703 billion, while imports were up by
faster pace, at 22 percent, to reach US$762 billion: 31 percent to US$493 billion.

this increase was also much faster than the 7 percent
increase recorded in 2007.
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Affrica, like other regions rich in natural resources,
also saw strong growth in exports and imports in
2008. Exports rose 29 percent to US$561 billion,
and imports increased to US$466 billion, up

27 percent over the previous year.

South and Central America registered faster expan-
sion in both export and imports in 2008 than in
2007. Exports advanced 21 percent last year com-
pared to 14 percent in 2007, while imports climbed
by 30 percent versus 25 percent the year before.

A drop in the rate of expansion of Chinese exports
helped to limit the growth in exports from Asia

to 15 percent in 2008. Chinese exports grew by
17 percent in 2008 compared to 26 percent

a year earlier. Imports experienced faster growth
in 2008 than in 2007—20 percent versus 15 per-
cent—led by strong increases in the Asian NIEs?
and the previously mentioned jump registered

by Japan.

Trade Volumes (real trade)

Merchandise trade in volume terms expanded by
2.0 percent in 2008, down from 6.0 percent in
2007 and below the 5.7 percent annual average rate
registered over 1998-2008. The region that exhib-
ited the most robust trade performance in real terms
in 2008 was the Commonwealth of Independent
States. This region recorded the fastest export vol-
ume growth, at 6.0 percent, and had the second-
highest import growth rate, with a 15.0 percent
expansion over the previous year.

Both export and import volumes for Africa slowed
in 2008, dropping to 3.0 percent in 2008 from

4.5 percent in 2007 for exports, and to 13.0 percent
from 14.0 percent for imports.

The growth of the Middle East’s export and import
volumes also slowed in 2008, falling from 4.0 per-
cent to 3.0 percent for exports, and from 14.0 per-
cent to 10.0 percent for imports.

South and Central America saw exports expand
by 1.5 percent, a rate slightly lower than the world
average. However, the region had the highest rate
of import growth at 15.5 percent. These rates were
down from 2007, when export volumes increased
by 3.0 percent and import volumes were up by
17.5 percent.

Growth in Asian trade volumes fell substantially

in 2008 compared to 2007. For exports, volumes
increased by 4.5 percent compared to 11.5 percent
the previous year, while for imports, volumes in-
creased by 4.0 percent, half of the 8.0 percent pace
recorded a year earlier. The declines were wide-
spread, but were steepest for China (where export
growth slowed to 8.5 percent from 19.5 percent and
import growth fell to 4.0 percent from 13.5 percent)
and India (where export growth slowed to 7.0 per-
cent from 13.0 percent to and import growth
slowed to 12.5 percent from 16.0 percent).

Europe registered the slowest growth of any region
in 2008, with export volumes up only 0.5 percent
and import volumes falling by 1.0 percent. This was
in marked contrast to 2007, when both export and
import volumes expanded by 4.0 percent.

Finally, in North America, real merchandise exports
grew at a pace below the world average for the
second consecutive year, expanding by 1.5 percent
in 2008, notwithstanding a 5.5 percent increase

in the volume of U.S. exports in U.S. dollar terms.
For imports, volumes fell 2.5 percent for the region,
pulled down by a 4.0 percent decline in U.S. import
volumes.

Prices and Exchange Rates

Significantly higher energy prices in 2008 had a
strong effect on nominal merchandise trade values
and growth rates compared to 2007. The cost of
a barrel of oil’ rose to over US$140 in early July,
peaking at US$145.28 on July 3. However, prices
turned down after July and ended the year below
US$45 per barrel on December 31, as world oil

2 The four newly industrialized economies (NIEs) are: Hong Kong, Korea, Singapore and Taiwan.
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TasLE 2-2

Leading Exporters and Importers in World Merchandise Trade 2008 (USSbillions and %)

2008 2007 2008 2008
Rank Rank EXPORTERS VALUE SHARE

2008 2007 2008 2008
RANK RANK IMPORTERS VALUE SHARE

1 1 Germany 1,465 9.1 1 1 United States 2,166 1322
2 2 China 1,428 8.9 2 2 Germany 1,206 T3
3 3 United States 1,301 8.1 3 3 China 1,133 6.9
4 4 Japan 782 5.0 & 5 Japan 762 4.6
5 6 Netherlands 634 39 5 6 France 708 43
6 5 France 609 38 6 4 United Kingdom 632 3.9
i 7 Italy 540 33 i 8 Netherlands 574 3:5
8 9 Belgium 477 3.0 8 7 Italy 556 o
9 12 Russia 472 3.0 9 9 Belgium 470 29
10 8 United Kingdom 458 29 10 13 Korea 435 2.0
11 10 Canada 456 29 11 10 Canada 418 2.6

Source WTO and author's calculations.

demand moderated and the global economy slowed.
Nonetheless, energy prices rose 40 percent on aver-
age last year. Beyond energy, prices for food and
beverages increased 23 percent in 2008, while
agricultural raw material prices fell by less than

1 percent, and metals prices dropped 8 percent,
according to the IME

The appreciation of the US dollar against other cur-
rencies in late 2008, especially against the euro, also
influenced trade developments recorded in nominal
terms. The growth of trade in euro-zone countries is
probably understated as a result of being expressed
in dollars. The strengthened dollar appears in large
measure to be the result of a flight to a perceived
“safe haven” currency:.

The Canadian dollar, British pound and Korean
won have followed similar trajectories as that of the
euro, first appreciating against the dollar in recent
years then reversing this trend sharply as the finan-
cial crisis worsened. The Chinese yuan has risen
gradually against the dollar since 2005, but re-
mained fairly stable during the latter half of 2008
amid increasing turmoil in financial markets. The
Japanese yen also appreciated sharply.

3 US dollars per barrel, West Texas Intermediate Crude

Leading Merchandise Traders by Value

The value of Germany’s merchandise exports

(up 11 percent in 2008) was slightly larger than
faster-growing China’s (up 17 percent), as Germany
retained its position as the worlds leading merchan-
dise exporter (Table 2-2). That countrys share

in world merchandise exports was 9.1 percent,
compared to 8.9 percent for China.

The United States and Japan held onto the third
and fourth spots, at 8.1 percent and 5.0 percent
of world shares, respectively.

EU nations held onto most of the remaining top
ten positions. Amongst the major EU exporting
nations, the Netherlands posted the strongest
growth, at 15 percent, surpassing France and
moving into fifth spot. France fell to sixth spot
and Italy held onto seventh place. Slow growth
in British exports, at only 4 percent, caused that
nation to slip from eighth spot to tenth, while
Belgium moved up one ranking to eighth spot.

Backed by strong energy prices, Russian exports
vaulted 33 percent to overtake British and Canadian
exports and claim ninth spot. As a result, Canada
was pushed out of the top ten leading exporters
and into eleventh spot.
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TABLE 2-3
World Services Trade by Regions and Selected Countries (US$billions and %)

Exports Imports

Value 2008 Annual % change Value 2008 Annual % change
2008 share (%) 2007 2008 2008 share (%) 2007 2008

World 3,730 3,470

N. America 610 16.4 14 9 473 13.6 9 6
1).54 522 14.0 16 10 364 10.5 9 74
Canada 62 1.7 - 2 84 24 - 5
Mexico 26 0.7 - - 25 0.7 = -

Central &

S. America 109 29 18 16 117 3.4 21 20
Brazil 29 0.8 26 27 44 13 28 28

Europe 1,919 51.4 21 101 1,628 46.9 19 10
EUQ7) 1,735 46.5 21 10 1,516 43.7 19 10
Germany 235 6.3 16 11 285 8.2 15 11
France 153 4.1 15 6 137 39 15 6
Italy 123 33 13 12 132 3.8 21 12
UK 283 7.6 20 2 199 5.7 16 1

GLS. 83 2.2 27 26 114 3 30 25
Russia 50 1.3 27 29 75 2.2 32 29

Africa 88 2.4 22 13 121 3 31 15

g‘idle 94 25 13 17 158 4.6 29 13

Asia 837 22.4 20 12 858 24.7 18 12
China 131 33 33 - 156 4.5 29 -
Japan e, 39 10 13 166 4.8 11 11
India 106 2.8 22 - 91 2.6 23 -
NIEs 271 7.3 17 10 247 70 15 7

Source WTO and author’s calculations.

Notwithstanding the current recession, and given Services Trade

the appreciating value of its currency, the United World services exports rose 11 percent in 2008,

to US$3.7 trillion (Table 2-3). Exports of transport
services rose 15 percent in 2008 while travel

States remained far and away the world’ largest
merchandise importer. Germany and China held
the next two positions, unchanged from their 2007
rankings. Japan, France, and the U.K. exchanged
positions between 2007 and 2008, with Japan
moving to fourth spot, France becoming the fifth-

largest importer, and the U.K. falling to sixth place. each represented about a quarter (25.3 percent and

Similarly, the Netherlands and Italy exchanged the 23.5 percent, respectively) (Table 2-4). The United
next two positions, with the Netherlands becoming

the world’s seventh-largest importer and Italy falling
to eighth spot. Belgium held onto its ninth spot,
while Korea climbed into tenth spot, pushing
Canada out of the top ten leading importers

into eleventh spot.

services and commercial services both increased

10 percent. Commercial services, which include
financial services, accounted for just over half of all
services (51.2 percent), while travel and transport

States remained the largest exporter and importer
of commercial services, with exports of US$522 bil-
lion and imports of US$364 billion.
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TaBLE 2-4
World Exports of Services in 2008, (USSbillions and %)
Value 2007-08 growth
(US$billions) (%)
All services 3,730
Transportation 875 255 15
Travel 945 253 10
Commercial services 1,910 Si2 10

Source WTO and author’s calculations.

One indicator of the severity of the global downturn
in trade has been the fall-off in international ship-
ping. Using International Air Transport Association
(IATA) data, the WTO reports that air cargo traffic
was down 23 percent in December 2008 compared
to a year earlier, led by a strong decline of 26 per-
cent in the Asia-Pacific region. To put some per-
spective on the magnitude of this drop, the decline
recorded in September 2001, when most of the
worlds aircraft were temporarily grounded, was
only 14 percent.

Another measure that has received a lot of attention
recently is the Baltic Dry Index, a measure of the
cost of shipping bulk cargo by sea, published by
the Baltic Exchange in London, the leading world
marketplace for brokering shipping contracts.
Movements in the index can be tracked to global
demand for manufactured goods. Between June
and November of 2008 the Baltic Dry Index fell

by 94 percent.

The financial crisis shows up clearly in quarterly
data on trade in commercial services for North
America. The region’s trade, which was growing
rapidly in the first nine months of 2008 (13 percent
for exports and 10 percent for imports), slowed
suddenly in the last quarter (down 2 percent for
exports and down 3 percent for imports). The most
affected sector was travel, which includes tourism
(down 2 percent for exports and down 6 percent
for imports). For the year as a whole, North
American exports of services increased by 9 percent,
to US$603 billion, while imports grew 6 percent,

to US$473 billion.

In Europe last year, exports of services rose by

11 percent, to US$1.9 trillion, while imports
advanced 10 percent, to US$1.6 trillion. The impact
of the financial crisis is also evident in the quarterly
data on European services trade. According to the
data, the region’s exports of services were growing
by 19 percent in the first nine months of 2008,
whereas they fell 11 percent in the last quarter. It
should be noted that although exchange rate effects
in the last quarter of 2008 are likely to have magni-
fied the impact of the crisis on nominal European
services trade values, they cannot entirely explain
such a large drop.

Leading Services Traders by Value

The United States saw its exports of services rise
10 percent in 2008, to US$522 billion, leaving it
by far the top exporter. The U.S. share in world
services exports was 14 percent in 2008. The
United Kingdom remained the second-largest
exporter with a 7.6 percent world share worth
US$283 hillion.

Germany (6.3 percent or US$235 billion), France
(4.1 percent, US$153 billion), and Japan (3.9 per-
cent, US$144 billion) rounded out the top five.
Japan rose one place in the rankings to replace
Spain (3.8 percent, US$143 billion), which slipped
to sixth spot.

China remained in seventh place with exports of
US$137 billion (3.7 percent of the world total),
followed by Italy (3.3 percent, US$123 billion) in
eighth place. India ranked ninth with a 2.8-percent
share of the 2008 world total, worth US$106



billion, and the Netherlands (2.7 percent, US$102
billion) replaced Ireland as the world’ tenth-largest
Services exporter.

On the import side, the United States stayed in

first place, with imports rising 7 percent to US$364
billion (10.5 percent of world imports of services).
Germany ranked second, at US$285 billion

(8.2 percent of world imports of services). The next
three largest services importers were the UK, Japan,
and China at US$199 billion (or 5.7 percent of
world trade), US$166 billion (or 4.8 percent of the
total), and US$152 billion (or 4.4 percent of the
total), respectively. France, Italy, Spain and Ireland
also registered services imports in excess of US$100
billion, at US$137 billion (3.9 percent of the total),
US$132 billion (3.8 percent), US$108 billion

(3.1 percent), and US$103 billion (3.0 percent),
respectively. The only change in the rankings of the
top 10 importers was the addition of the Republic
of Korea (US$93 billion, 2.7 percent of the total)

in tenth place, displacing the Netherlands which
dropped to eleventh place.

CANADA’S STATE OF TRADE
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Canadian Economic Perfor

Gross domestic product

n line with the deteriorating global economic sit-

uation, the pace of real economic activity in

Canada fell sharply in 2008. Growth in real GDP
fell from slightly over 2.7 percent in 2007 to just
under 0.5 percent last year.

The year began with a contraction in the first quar-
ter of 2008, after 18 consecutive quarters of growth
(Figure 3-1). A slight rebound occurred over the
middle part of the year before contracting again in
the final quarter.

Turning to the expenditure-based categories of GDP
(Figure 3-2), growth in real consumer personal
expenditures on consumer goods and services de-
celerated to slightly less than 3.0 percent last year,
down from 4.5 percent in 2007—the slowest rate
of expansion since 2001.

Growth rates for consumer spending on goods and
consumer spending on services were nearly identi-
cal last year, at 3.0 percent and 3.1 percent, respec-
tively. Spending on durable goods such as motor
vehicles and household items contributed to the
slower growth in 2008. Nevertheless, purchases of
durable goods still expanded by 5.2 percent in 2008
after having grown by more than 7 percent over the
previous two years. Even slower growth in semi-
durables and non-durables was registered, at

4.0 percent and 1.2 percent, respectively. Overall,
the slower growth in spending over 2008 was wide-
spread, and this category of GDP contributed only
1.6 percent to real GDP growth, down from 2.5 per-
cent in 2007. Nonetheless, personal expenditures
on consumer goods and services was the largest
contributor to growth last year.

FiGure 3-1
Canadian Real GDP Growth, 2004-2008

annual % change
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FiGURe 3-2

Real GDP, Expenditure-based, 2004-2008 (Billions of Chained 2002 Dollars)
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Real business investment in plant and equipment
grew by 1.7 percent in 2008. Growth in business
investment in machinery and equipment was less
robust in 2008, slowing to 2.0 percent, down

from 7.1 percent a year earlier. Investment in non-
residential structures was up by 1.1 percent for the
year, as investment in engineering structures ex-
panded by 1.8 percent whereas investment in other
non-residential buildings fell by 0.6 percent. Con-
struction of engineering structures tends to be re-
lated to large projects that are difficult to scale back
or halt during uncertain times. Once projects are
launched, businesses tend to complete a given
phase rather than lose their initial investment.

Investment in residential construction, which in-
cludes new housing construction, ownership, trans-
fer costs and renovation activity, fell 2.9 percent in
2008, the first decline since 1998. Resale activity,
as reflected in ownership transfer costs, posted its
largest decline (17 percent) since 1990. In contrast,
renovation activity, which has been expanding since
1999, was up 3.2 percent.

B Net exports

2006 2007 2008

M Government expenditures

Inventories for both non-farm and farm businesses
accumulated in 2008. For non-farm businesses,
the buildup in stocks was less than half that
posted in 2007, while farm businesses added

$3.6 billion to inventories following a draw

down the previous year.

Overall, real business investment removed 0.2 per-
centage points from economic growth in 2008, after
having contributed 0.8 percentage points to growth
in 2007.

In concert with falling foreign demand for Canadian-
produced products, the negative contribution of
net exports to real GDP growth widened to

1.8 percentage points last year from 1.5 percentage
points a year earlier. This was due to a combination
of falling real exports and rising real imports.

Export volumes of Canadian goods and services
dropped 4.7 percent last year, with goods exports
falling 5.0 percent and services exports declining
2.7 percent. Declines in auto exports (down

23.0 percent in real terms) and forestry products



(down 14.2 percent) accounted for the bulk of the
declines on the goods side, while all three major
services categories (travel, transportation and com-
mercial services) registered smaller receipts in 2008.

At the same time, Canadian demand for foreign-
produced goods and services edged up 0.8 percent
in real terms, led by a 1.0 percent increase in goods
imports, while imports of foreign services fell

0.3 percent. The advances in goods imports were
led by energy products (up 10.1 percent) and
machinery and equipment (up 3.7 percent). An
advance of 3.7 percent in real travel services imports
was completely offset by a 2.6 percent decline in
commercial services together with a 1.1 percent
decline in transportation services.

Turning to GDP by industrial activity, weakness
in the economy was evident throughout much of
the year, becoming more pronounced in the last
quarter, especially in November and December.

The production of goods fell 2.8 percent in 2008,
the first decline since 2001. With the exception of
construction, the output of all goods-producing
sectors contracted in 2008. In contrast, the services
sector grew 2.1 percent, with all sectors advancing,.

Construction was the strong point for the goods-
producing industries in 2008, rising by 2.3 percent.
The growth in this sector was led by engineering
and repair work, which advanced 4.1 percent over
the year, while both residential and non-residential
construction grew at slower paces—0.6 percent and
0.4 percent, respectively. A downturn in the build-
ing of new single dwellings and a reduction in the
construction of industrial buildings were the pri-
mary factors behind this weakness.

Manufacturing, the largest of the goods producing
industries, fell 5.1 percent in 2008, making this
the third consecutive year of decline for this sector.
Losses were widespread, led by clothing (down
22.1 percent), wood products (down 17.5 percent),
leather (down 14.6 percent), and transportation

CANADA’S STATE OF TRADE

equipment (down 12.7 percent). With the excep-
tion of aerospace products and parts, most trans-
portation equipment sub-sectors also declined last
year; however, the bulk of the declines were felt in
motor vehicles, particularly motor vehicle manufac-
turing and motor vehicle parts. Together, these last
two sub-sectors accounted for about half of manu-
facturing’s decline. Of the 21 sectors that comprise
manufacturing, only four managed to register an
increase in output in 2008: food manufacturing
(up 1.6 percent), machinery manufacturing (up
0.3 percent), computer and electronic products
maufacturing (up 0.1 percent) and miscellaneous
manufacturing (up 3.7 percent).

Forestry and logging was also affected by reduced
foreign demand, falling 16.4 percent in 2008, the
fourth consecutive annual decline.

Energy products faced sharp fluctuations in their
prices on international markets in 2008. In January,
the average price of a barrel of crude oil' was $94
in Canadian dollar terms; it continued to rise until
it peaked at $136 in June before closing the year at
an average $52 for December. Natural gas prices
followed the same general pattern. Output in the
sector fell 3.3 percent in 2008.

All service-producing industries expanded in
2008— led by miscellaneous services, retail trade,
health care, public administration, education, and
finance, insurance and real estate (FIRE), which all
expanded between 2.7 percent and 3.1 percent.
Within the FIRE sector, finance and insurance ad-
vanced 3.1 percent, its slowest rate of growth since
2003. Credit intermediation and insurance were
part of this advance, while stock brokerage and re-
lated activities were essentially flat after recording
an average annual growth of 8.8 percent between
1999 and 2007.

Output in retail trade grew by 3.1 percent in 2008,
roughly half the rate registered in each of the pre-
vious two years. However, all major sub-sectors
advanced.

1 Canadian dollars per barrel (monthly averages), West Texas Intermediate Crude, as quoted in Statistics Canada Cat. No: 15-001, Gross

Domestic Product by Industry, December 2008.
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Growth in the wholesale trade sector was essentially
flat, a weakness not seen since the decline recorded
in 1991. Wholesalers, which are also involved in ex-
port and import activities, were affected by a lower
volume of external trade.

After nine years of essentially uninterrupted growth,
the home resale market pulled back as the number
of residential units sold fell some 17.1 percent, con-
tributing to a decline in the real estate and brokers
industries.

GDP growth by province

Although Canada’s national GDP grew slightly in
2008, the deteriorating global economic situation
affected some provinces earlier than others. Five
provinces—Prince Edward Island, Nova Scotia,
Quebec, Manitoba, and Saskatchewan— and two
territories—Nunavut and the Yukon—posted posi-
tive growth for the year while the remaining five
provinces and one territory experienced a contrac-
tion in economic activity in 2008. Many provinces
were negatively impacted by the downturn in the
United States as well as the ongoing slump in the
U.S. housing market. The volume of exports fell
4.7 percent reflecting these developments, with
only Nova Scotia, Saskatchewan, and the Yukon
experiencing growth in real exports in 2008.

FiGURe 3-3
Real GDP Growth by Province, 2008

annual % change
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The Newfoundland and Labrador economy con-
tracted by 0.1 percent in 2008, following a 9.1 per-
cent expansion in real GDP in 2007 (Figure 3-3).
Growth in the province was dampened by decreases
in the production of oil and gas, as output at the
White Rose field slipped. Personal expenditures
grew at a strong pace, propelled by the strongest
gain in employment since 2003 and the first in-
crease in population since 1992. Spending on
durable goods such as cars and trucks increased
by 13.0 percent for the second consecutive year.
Business investment in residential structures was
up 7.3 percent, however business investment in
non-residential structures fell for the third year in
a row. Following two years of strong growth, real
exports slid 0.2 percent while real imports acceler-
ated, advancing 3.7 percent.

The economy of Prince Edward Island grew by
0.9 percent in 2008, spurred on by strong con-
sumer spending and accelerating government
spending. Crop production was down for the
second year as farmers reduced crop acreage and
potato production suffered from wet harvesting
conditions. Real exports declined by 3.0 percent,
reflecting the downturn in crop production as well
as for reductions in livestock production and manu-
facturing. For manufacturing, food processing re-
mained at 2007 levels and transportation
equipment manufacturing increased, but a sharp
declines in chemical manufacturing curtail growth.

Increased spending also provided a boost to the
Nova Scotian economy, as consumer expenditures
advance 3.1 percent in 2008, the strongest gain
since 2002. Government spending accelerated in
2008, rising by 3.9 percent compared to 2.3 percent
in 2007. Business investment in non-residential
construction rebounded after a sharp decline in
2007. However, business expenditures on machin-
ery and equipment fell by 20 percent and invest-
ment in residential buildings declines as housing
starts fell. Real exports slowed, but remained posi-
tive, growing by 0.8 percent compared to 1.7 per-
cent a year earlier. Similarly, imports grew more
slowly in 2008, slipping to 1.3 percent for the year
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from 2.0 percent in 2007. Overall, real GDP in
Nova Scotia advanced 2.0 percent in 2008, up from
a 1.7 percent gain in 2007.

Economic activity in New Brunswick was virtually
unchanged in 2008 from 2007, as that economy
contracted by the slimmest of margins—two one-
hundredths of a percentage point. Growth in con-
sumer spending slowed to 3.4 percent from 4.1
percent in 2007. Real exports declined 2.8 percent,
hampered by declines in forestry and manufactur-
ing. In forestry, output continued to slow mirroring
the drop in the U.S. housing market. Output in the
industry slipped 27 percent in 2008, following a

9 percent decline in 2007. The slump has spread to
forestry-related manufacturing. Wood product man-
ufacturing was down 23 percent following a decline
in 2007 and paper manufacturing also recorded a
large downturn. Food processing also fell, down
5.9 percent, after three years of growth. The decline
reflected a downturn in crop production as wet
summer conditions led to a diminished potato
crop. Real imports advanced by 1.0 percent, after
registering a 4.4 percent rate of growth in 2007.

The Quebec economy grew 1.0 percent in 2008 as
investment in non-residential structures continued
to provide a boost to that economy for the third
consecutive year. However, investment in residential
construction registered a small decline as housing
starts slipped. Both consumer and government
spending slowed, but still grew faster than the
provincial economy overall. Growth in consumer
spending decelerated to 3.1 percent from 4.3 per-
cent in 2007 while it slowed to 2.7 percent from
3.2 percent for government spending. Manufac-
turing output dropped 2.6 percent in 2008, after
smaller declines over the previous two years.
Clothing and textile manufacturing continued

their downward trend of the past several years

and wood-related manufacturing also fell, reflecting
the broad weakness in the sector. Real exports were
down, falling 2.5 percent in 2008, while growth in
total imports slowed to 1.4 percent from 4.6 percent
in 2007.

Economic activity in Ontario contracted 0.4 percent
in 2008, down sharply from the 2.3 percent gain

in the previous year. The slump in manufacturing
deepened after two years of decline and was a key
contributor to the decline. The downturn in manu-
facturing was widespread, with 16 of 21 sub-groups
registering declines. The U.S. economic slowdown
continued to create difficulties in manufacturing,
particularly for transportation equipment manufac-
turers. Automobile manufacturing as well as the
auto parts industry experienced plant closures and
cutbacks in production, and output in this industry
declined by 21 percent for the year. Clothing pro-
duction (down 28 percent) and wood product
manufacturing (down 14 percent) also fell sharply.
Construction activity declined as investment in non-
residential structures was down. Business invest-
ment in residential construction also fell for the first
time since 1998. Government spending slowed to
3.2 percent from 3.7 percent the previous year and
consumer spending slowed to 2.6 percent from

3.8 percent. Real exports and real imports both

fell in 2008, the former down by 5.3 percent and
the latter down by 2.0 percent.

Manitoba posted its third consecutive annual rate
of economic growth above the national average in
2008, as the economy expanded by 2.4 percent.
Investment in non-residential structures provided

a big boost, registering double-digit growth for the
third year in a row. Major projects, such as the com-
pletion of the Manitoba Hydro building, continued
work at the Winnipeg airport and on the Red River
floodway contributed to the gains. Residential
building investment also increased on the year.
After growing 5.3 percent in 2007, output in
manufacturing edged up last year. Gains in printing,
transportation equipment, and agricultural machin-
ery were only partially offset by declines in primary
metal manufacturing, wood products and paper
manufacturing. Growth in personal expenditures
slowed to 4.2 percent, down from 5.0 percent
growth posted in 2007. Similarly, growth in
government expenditures edged down to 2.4 per-
cent versus 2.7 percent a year earlier. Real exports
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contracted, falling 1.1 percent while imports ex-
panded by 3.3 percent.

Saskatchewan posted the strongest rate of growth
among the provincial economies, at 4.4 percent in
2008. This followed a 2.5 percent gain in 2007.
Boosted by strong commodity prices and a bumper
crop year, agricultural output jumped 22 percent.
Manufacturing increased its output in 2008, notably
for agricultural machinery producers and primary
metal manufacturers; however, wood products fell
for a third straight year. Consumer expenditures
slowed to 5.5 percent, still a healthy rate, after hav-
ing increased 6.4 percent in 2007. Government
spending accelerated, rising 3.1 percent versus

2.3 percent a year earlier. Provincial exports man-
aged 0.2 percent real growth down from 2.8 percent
in 2007, while total imports slowed to 5.2 percent
growth from 5.8 percent.

Economic activity in Alberta contracted 0.2 percent
in 2008. Employment and population growth
slowed (but still remained the highest in the coun-
try), likely affecting personal expenditures which
only increased by 2.7 percent in 2008 compared to
6.5 percent in 2007 and 8.7 percent the year before
that. Investment in residential structures fell 11 per-
cent. Real exports declined by 1.5 percent, the first
such decline since 1986. Growth in real imports
slowed to 1.6 percent, down from 3.6 percent a year
earlier. Manufacturing activity declined in 2008, as
there was widespread weakness in the sector. 16 of
the 21 sub-groups contracted. Oil patch related
manufacturing suffered as chemical and petroleum
refineries reduced their output. Wood products
continued to be adversely affected by the downturn
in the U.S. housing market as several mills closed.
However, iron and steel pipe and tubing manufac-
turers bucked the trend, posting healthy increases.

British Columbia’s GDP fell 0.3 percent in 2008
after having grown by 3.0 percent in 2007. The
slowdown in U.S. housing construction along with
a high Canadian dollar over the first half of 2008
were responsible for a sharp (18 percent) drop

in output of the forestry sector, which had ripple
effects on the economy. Output in forestry-related

manufacturing, including sawmills and paper man-
ufacturing, posted large declines. Real exports fell
6.8 percent last year following a small decline the
previous year. The 2008 downturn was largely due
to a drop in lumber products. Real imports fell into
negative territory as they contracted 1.2 percent.
Growth in personal spending decelerated in 2008
to 2.8 percent. This was the slowest growth since
2001. Purchases of durable goods fell as sales of
cars and trucks declined.

Growth in the Yukon economy accelerated to

5.2 percent in 2008 from 3.6 percent the previous
year. A full year of production from a new copper-
gold mine resulted in a jump in shipments of metal
ore. Reflecting this increased activity, the transporta-
tion and warehousing industry advanced. Real ex-
ports also expanded with this new production, up
23.3 percent. However, with the completion of the
new mine in 2007, construction activity fell off in
2008. Investment fell over the year as investment
in residential construction declined for the third
year in a row while investment in non-residential
structures declined by 37 percent after having
expanded by 32 percent the year before. Partial
completion of a new transmission line helped spur
electric power engineering construction. Govern-
ment investment in structures increased 23 percent.
Growth in personal expenditures slowed to 4.2 per-
cent from 4.5 percent in 2007, while growth in real
imports slowed to 3.1 percent from 6.0 percent a
year earlier.

The economy of the Northwest Territories suffered
a dramatic reversal in fortunes between 2007 and
2008. After having expanded by 11.5 percent in
2007, the territorial economy contracted by 6.5 per-
cent in 2008. Output at diamond mines fell in
2008, responding to a downturn in global demand.
Oil and gas extraction also declined. The volume
of exports fell 11.3 percent after having grown by
15.7 percent the previous year. However, real im-
ports also declined, down 5.8 percent in 2008.
Growth in consumer spending slowed to 2.3 per-
cent from 3.9 percent while that of government
spending plunged to only 0.2 percent after having



increased by 3.0 percent a year earlier. Growth in
construction activity slowed on the completion
of the mine at Snap Lake. Business investment in
non-residential construction managed to expand
by 0.3 percent following four years of double-
digit growth.

Nunavut has the smallest economy of all the regions
in Canada. Economic activity in the Nunavut econ-
omy slowed to 5.5 percent following a 9.0 percent
gain in 2007. Construction of the Meadowbank
Gold Mine continued into this year providing a
boost to economic activity. Non-residential business
investment climbed 52 percent, while investment in
machinery and equipment soared 76 percent. Real
imports advanced 17.2 percent, reflecting these
purchases. Mining experienced a setback in 2008

as shipments from the Jericho Diamond Mine fell
off substantially. Real exports, in turn, declined

14.6 percent. Consumer spending decelerated,
slowing to 4.9 percent from 5.4 percent a year ear-
lier, while government spending contracted for the
second consecutive year, falling 1.9 percent in 2008.

Employment

In 2008, job creation in Canada slipped to its lowest
level since 2005. Employment grew by 1.5 percent,
as 259,400 net new jobs were created. Roughly
two-thirds of these were full-time jobs, although
growth in part-time positions was more than double
that of full-time ones (2.8 percent versus 1.3 per-
cent). This was the second consecutive year in
which growth in part-time positions outpaced that
for full-time positions. However, the national unem-
ployment rate edged up 0.1 percentage points to
6.1 percent (Figure 3-4).

Also for the second year running, all provinces
registered annual employment gains, although for
some the number of people entering the provincial
labour force was greater than the number of jobs
being created, resulting in several provinces experi-
encing an increase in provincial unemployment
rates (Figure 3-5). The western Canadian provinces
experienced the fastest job creation, led by Alberta,
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FiGURE 3-4
Unemployment Rate in Canada, 2004-2008
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Saskatchewan, and British Columbia, at 2.8 percent,
2.2 percent, and 2.1 percent, respectively. Three
quarters of the new jobs in Canada were created

in Ontario (36.0 percent), Alberta (20.8 percent),
and British Columbia (18.5 percent).

For the year, nine of every ten jobs created were in
services, with the remaining one job in ten created
in the goods-producing sector. A strong expansion
of jobs in construction (up 98,700) and utilities
(up 13,800) was partly offset by a 10,200 decline in
agriculture and a 74,600 decline in manufacturing.
For manufacturing, it was the fourth consecutive
annual decline in employment. Moreover, manu-
facturing employment slipped below the 2 million
mark in 2008; the last time it was below that level
was 1996. Overall, for goods-producing industries,
employment expanded 0.7 percent.

Employment in the services-producing industries
grew at a faster 1.8 percent rate, with 231,000
additional jobs on the payroll. Professional, scien-
tific and technical services, public administration,
and health care accounted for the bulk of the gains,
while setbacks in information, culture and recre-
ation, the trades, and business, building, and other
support services put a cap on the advances.
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FIGURE 3-5
Unemployment Rates in Canada and Provinces, 2007-2008
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FIGURE 3-6
Annual Exchange Rate Indexes (Relative to the Canadian dollar)
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While the above analysis, which is based on annual
averages, portrays a fairly positive picture on the
employment front, the Canadian labour market has,
nonetheless, been buffeted by the economic down-
turn experienced in the second half of 2008. The
year began with the national unemployment rate
posting a 33-year record low of 5.8 percent in
January, followed by a record high employment rate
of 63.9 percent recorded in February. Employment
was on an upward trend and reached a peak level in
October. Just two months afterwards, employment
had fallen by 83,700 and the unemployment rate
had climbed to 6.6 percent to close out the year.
Moreover, early data at the start of 2009 showed
that the pace of job losses was accelerating and the
unemployment rate had sharply increased.

The Canadian dollar

Relative to the major currencies and based on an-
nual averages, the Canadian dollar appreciated
against the U.S. dollar and the pound sterling in
2008, by 0.8 percent and 9.5 percent, respectively.
This marked the sixth consecutive year that the
Canadian dollar had appreciated against the U.S.
dollar (Figure 3-6). Continuing a trend that began
a year ago, the dollar further depreciated against the
euro, falling 5.8 percent last year. Finally, the dollar
sharply depreciated against the yen, declining some
12.0 percent relative to that currency.

Major currencies were strongly affected by mount-
ing concerns over a global recession, changing
expectations about monetary policy rates, and

by portfolio adjustments resulting from financial
dislocations throughout 2008. The Canadian dollar
traded over a wide range of 77.1 cents U.S. to nearly
US$1.03. The Canadian dollar began the year at
above parity as high prices for energy and metals
supported the currency, and ended the year at
around 84 cents U.S. reflecting the substantial

pull back in commodity prices from near-record

or record-high levels, as well as the factors noted
above (Figures 3-7a and 3-7b).

Interest rates

Strains in global financial markets broadened and
became more severe as the year progressed, culmi-
nating in the early autumn months of 2008 with
the failure of Lehman Brothers and transforming
the financial turmoil that began in August 2007
into the largest financial shock since the Great
Depression. As the strain on financial markets
grew, measures were taken by major governments
and central banks to encourage credit flows. At the
start of the year, weakness in economic activity and
tightening credit conditions prompted the Bank of
Canada to lower its key policy rate three times, by
a cumulative 1% percentage points, to 3 percent.
However, towards the middle of the year, the Bank
became concerned about the risks of increasing in-
flationary pressures and the overnight rate was left
unchanged. In the fall, inflationary pressures started
to moderate, the global financial crisis intensified,
global economic growth deteriorated, and the Bank
resumed lowering its policy interest rate. In addi-
tion, on October 8, 2009, the Bank of Canada
joined other major central banks to lower the
overnight rate by 50 basis points in a coordinated
action to reduce strain in financial markets (Fig-
ure 3-8). Further policy action to help improve
financial conditions continued into 2009, with the
Bank further reducing its key policy rate by another
half percentage point, to 1 percent, in January, and
by another 50 basis points, to %2 percent in

March 2009.

Inflation

As suggested above, prices were strong in the first
half of the year but weakened towards the end of
2008. Over the course of the year, consumer prices
fluctuated significantly on a month-to-month basis.
On a seasonally adjusted basis, consumer prices
advanced slightly by 0.1 percent in January, then
climbed sharply by 0.8 percent in May, before
finally posting consecutive price drops in the last
three months of the year.

Despite the volatility, for the year as a whole,
prices increased at a rate slightly higher than in
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FIGURE 3-7A

Commodity Price and Exchange Rate Indexes
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FIGURE 3-78
Monthly Commodity Price and Exchange Rate Indexes in 2008
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FIGURE 3-8
Bank of Canada Key Policy Rate, 2008
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2007 (Figure 3-9). Consumers paid 2.3 percent
more, on average, for the goods and services in
the Consumer Price Index (CPI) basket in 2008
compared to 2007. It was the largest increase in in-
flation since the 2.8 percent rise registered in 2003.

Prices for gasoline, natural gas, and fuel oil and
other fuels rose sharply in 2008 and contributed
significantly to the overall increase in the CPL.

However, substantial decreases in prices for gasoline
and fuel oil and other fuels were also responsible for
falling consumer prices toward the end of the year.

Shelter costs rose 4.4 percent in 2008 and ac-
counted for about half the increase in the CPI

in the year. While the housing market has slowed
in Canada, it was on balance strong during most
of 2008. Continued strength in this market raised
costs for owned accommodation and significantly
contributed to the annual increase in the CPI last
year. As with energy costs, owned accommodation
costs also started to abate in the latter part of the
year, especially mortgage interest and replacement
costs.

CANADA’S STATE OF TRADE

FiGURe 3-9
(Pl and Core CPI, 2004-2008

annual % change

2004 2005 2006 2007 2008

W cr B CORECPI

Source: Statistics Canada

Rising prices for several food items, particularly
those associated with grain products, led to a sharp
rise in food prices in 2008. On the other hand,
price declines for electronic products, clothing

and footwear items, and for purchasing and leasing
passenger vehicles also helped to temper the in-
crease in the CPI, as did a reduction in the Goods
and Services Tax (GST) from 6 percent to 5 percent
in January 2008. Overall, seven of the eight major
components of the CPI basket registered increases,
led by price increases for shelter and food. Clothing
and footwear was the only major component that
experienced a decline.

On a provincial basis, growth in consumer prices
continued to vary considerably across the country
in 2008, but less so than in 2007. Increases ranged
from a low of 1.7 percent in New Brunswick to
double that in Prince Edward Island (Figure 3-10).
Differences in shelter cost increases, which ranged
from 3.1 percent in British Columbia to 9.7 percent
in Saskatchewan, were mainly responsible for

the large disparity amongst the provinces. New
Brunswick and Alberta were the only provinces
where consumer prices eased between 2007

and 2008.
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Ficure 3-10
Provincial CPI, 2008
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Overview of Canada’s Trade Perfor e

he 2008 trade year was characterized
‘ by strong expansion at the beginning of
the year. However, as financial turmoil
expanded as the year progressed and a global

economic downturn became entrenched, trade
began to weaken towards the end of the year.

Canada exported $557.9 billion worth of goods
and services in 2008 compared to $530.3 billion

in 2007. Goods exports reached $489.9 billion,

the result of strong price increases, as volumes fell
7.7 percent. Trade values were greatly influenced
by rising commodity prices. Strong commodity
prices also affected the value of the Canadian dollar,
keeping it at near parity with the US dollar over the
first half of the year. However, price increases were
limited to the first three quarters of 2008, and fell
in the final quarter as the economic crisis began to
take hold. Services exports also posted a small gain
in 2008, rising to $68.0 billion.

Goods and services imports into Canada reached
$533.3 billion last year, up from $501.5 billion

in 2007. Both goods and services posted separate
increases, reaching $442.7 billion and $90.5 billion,
respectively. Growth in goods imports was confined
to the first three quarters of the year. Imports de-
creased in the fourth quarter because of volume
declines. Import prices, which rose over the first
three quarters in part because of rising commodity
prices, increased in the fourth quarter, aided by the
rapid depreciation of the Canadian dollar.

The following sections examine the performance of
Canada’s goods and services trade, starting with an
overview of the developments in goods and services
trade with major partners,' followed by examina-
tions of goods trade and of services trade, and
ending with a brief explanation of the current
account balance.

Goods and Services

The value of Canadian exports of goods and services
to the world climbed 5.2 percent last year, with
prices for natural resources, especially energy, play-
ing a central role in this performance. Goods ex-
ports led the gains, expanding by 5.8 percent, while
services exports grew by 1.1 percent (Table 4-1).
However, imports of goods and services outpaced
exports by a fair margin, advancing 6.3 percent,
with goods again leading the gains, growing by

6.7 percent, while services imports gained

4.7 percent. With total imports of goods and serv-
ices expanding faster than total exports, the total
trade balance for Canada narrowed by $4.2 billion
to $24.7 billion in 2008. The bulk of the decline,
some $3.4 billion, was experienced on the services
side, where the deficit expanded to $22.5 billion.
The surplus on the goods side narrowed by

$0.9 billion to $47.2 billion.

Exports and imports of goods and services to and
from all major markets (the United States, the EU,
Japan, and the rest of the world) increased, with

1 “Major partners” is a term used in the Balance of Payments (BOP) to break out international transactions at a more detailed partner level
than the aggregate, or total, all-countries level. Within this chapter, the major partners comprise the United States, Japan, the European

Union, and the rest of the world (ROW).
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TasLE 4-1
(anadian Goods and Services Trade by Major Partners, 2008 ($ millions and annual percent change)

Exports of Goods and Services Imports of Goods and Services G & § Balance

% growth % growth
2008 2008 share over 2007 2008 2008 share over 2007 2008

World 557,922 100.0 9.2 533271

UsS. 407,129 3.0 3.8 332,395 62.3 4.6 14735
EU 52,689 9.4 Gl 62,224 Y7 6.8 -9,536
Japan 13,294 24 16.5 Y4 257 2.7 -6.5 -943
ROW* 84,810 15.2 12.1 124 415 233 13.0 -39,605

Exports of Goods Imports of Goods Goods Balance

% growth % growth
2008 share over 2007 2008 share over 2007 2008

World 489,916 100.0 : 442572

U.S. 369,934 5.5 3.9 280,711 63.4 48 89,224
EU 39,650 8.1 B4 46,591 10.5 10.2 -6,941
Japan 11,874 24 18.9 11,615 2.6 -3.0 259
ROW 68,458 14.0 16.8 103,807 234 14k -35,350

Exports of Services Imports of Services Services Balance

% growth % growth
2008 share over 2007 2008 share over 2007 2008

World 68,006 100.0 i1 90,547

UsS. 37,197 4.7 3.2 51,684 5 74 -14,489
EU 13,038 19.2 21 15,633 .3 -2.1 -2,595
Japan 1420 2.1 -0.2 2,623 29 -19.4 -1,203
ROW 16,352 24.0 -4.0 20,608 228 T -4,255

* ROW: Rest of World
Source: Statistics Canada CANSIM Table 376-0001.

FiGcure 4-1 FIGURE 4-2
Exports of Goods and Services by Major Area, 2003-2008 Imports of Goods and Services by Major Area, 2003-2008
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the exception of imports of goods and services from
Japan, which declined (Figures 4-1 and 4-2).

The Canadian dollar held up fairly well against

the U.S. dollar over a good part of the year, placing
pressure on exporters. With the U.S. economy al-
ready in recession in 2008 (see Chapter 3), it is not
surprising that growth in Canada’s trade with the
United States lagged growth in its trade with the rest
of the world. Canada’s exports of goods and services
to the United States grew by 3.8 percent last year,
while imports grew by 4.6 percent (Figure 4-3).
Notwithstanding slower growth, there was an
absolute increase in exports, and Canada managed
to widen its trade surplus with the United States by
$0.5 billion to $74.7 billion in 2008. The United
States is the only major trading partner with which
Canada maintains a trade surplus. Moreover, that
surplus was sufficiently large in 2008 to offset
deficits with the other major trading partners and
permit Canada to maintain.an overall trade surplus
with the world.

CANADA’S STATE OF TRADE

FiGURe 4-3
Growth in Exports and Imports of Goods and Services by
Major Area, 2008
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Total exports to the EU grew by 3.1 percent in
2008, as weak growth in goods exports and declin-
ing services exports to the U.K. limited the gains.
On the other hand, total imports from that region

Diversification of Canada’s trade

ver the past five years, Canada’s

trade has become steadily more

diversified. The share of the United
States in Canada’ trade has fallen sharply over
2004-2008, down 5.3 percentage points to
67.8 percent of total trade. The decline has
been steeper on the export side (down 5.5 per-
centage points) than on the import side (down

4.7 percentage points). Nonetheless, the

U.S. is Canada’ largest trading partner by far.
Japan’s share in the total has also declined, as
a result of slower growing imports. The EU
has gained share, principally on the export
side. The biggest gainer in share has been the
non-OECD countries, who now account for
13.9 percent of total Canadian trade, up

3.6 percentage points over the past five years.

ReGIONAL SHARES OF CANADA’s TRADE IN Goobs AND SERVICES, 2004 AND 2008 (PERCENT)

Exports Imports Total Trade

2004 2008 2004 2008 2004 2008
World 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0
Us 78.5 73.0 67.1 62.3 135 67.8
EU 7.7 9.4 11.2 1 9.3 10.5
Japan 23 2.4 2.9 2.7 2.6 25
Other OECD 3.6 4.6 5.8 6.0 4.6 5.2
Non-OECD 8.0 10.6 13.0 174 10.3 13.9
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Sales Abroad by Canadian Foreign Affiliates

ales abroad by affiliates of Canadian com-

panies are an important means by which

Canadian companies engage in interna-
tional business and are equivalent to almost
85 percent of the value of exports of goods and
services. The most recently released data shows
growth in Canadian foreign affiliate sales outpac-
ing growth in exports, by a growing margin.
Canadian foreign affiliate sales grew in 2006 by
over 6 percent, while exports, under pressure
that year from the high dollar and other factors,
grew less than 1 percent. Growth in sales has
been strongest for affiliates located in non-
OECD! countries: a 40 percent jump in the
global sales of these affiliates in 2006 brought
the value of their sales to almost the same level
as sales of affiliates in the EU. Meanwhile, the
share of Canadian affiliate sales in the U.S. has
declined to just over half of global Canadian
affiliate sales. This pattern reflects stronger
growth in recent years in Canadian direct invest-
ment in the non-OECD countries than in the
United States, as well as the effect of the appreci-
ation of the Canadian dollar on sales converted
from U.S. dollars.

Sales of goods and services by majority-owned
foreign affiliates of Canadian businesses rose to
$441 billion in 2006. This was an increase of
$26 billion (or 6.4 percent) over the previous
year, the third consecutive annual increase fol-
lowing three years of decline. It brought total
sales to their highest level since foreign affiliate
trade statistics were first compiled in 1999.

Sales for both goods-producers and services-
producers advanced, with goods sales outpacing
services sales (Figure 1). Strong growth in the
mining and oil and gas extraction sector was the
major driver for the expansion among goods
producers. Among service producers, strong

FiGure |
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expansion in the non-bank financial and insur-
ance sector was largely offset by a decline in the
information & cultural industries sector - thus
limiting the annual percentage growth among
service producers to only about half of the rate
of expansion in the two previous years.

Geographic Distribution of Sales and
Employment

The share of total sales by affiliates located in the
U.S. has declined from 64.3 percent in 1999 to
54.4 percent in 2006 (Table 1). Several factors
can explain this development. First, Canadian
direct investment abroad (CDIA) has been diver-
sifying away from the United States. Second, the
increase of the Canadian dollar relative to the
U.S. dollar converts to lower sales values ex-
pressed in Canadian dollars. Third, growth in
U.S. consumption has slowed in recent years.

A decline in sales by affiliates in the EU but out-
side the U.K. in 2006 caused an overall decline
in EU sales, reversing an upward trend from
prior years. Consequently, the share of affiliates

1 Non-OECD refers to countries outside the EU, which are not members of the OECD.




CANADA’S STATE OF TRADE

of Canadian affiliate sales and employment, 2006
SALES EMPLOYMENT
2006 2005/06 2006 share 2006 2005/06 2006 share
$ millions growth (%) (%) '000's growth (%) (%)
World 441,121 6.4 100.0 1,084 -0.3 100.0
United States 240,094 2.7 54.4 595 4.8 549
European Union 86,100 -7.1 19.5 225 1.8 20.8
Other OECD countries 32,875 10.9 7.5 73 0.0 6.7
Non-OECD countries 82,053 40.1 18.6 192 15.0 17.7

in the EU in 2006 (19.5 percent) was in fact
slightly lower than the 19.6 percent global share
registered in 1999.

On the other hand, other OECD and non-OECD
countries (the only other two regions outside the
U.S. and EU for which foreign affiliate trade data
is available) expanded their respective shares of
sales over the same period. The combination of
a decline in sales in the EU and a 40 percent in-
crease in the sales of affiliates in the non-OECD
markets over the previous year led to affiliates in
the non-OECD markets capturing a share of for-
eign affiliate sales (18.6 percent) approximately
equal to that of affiliates in the EU.

Canadian-owned foreign affiliates employed
3,000 persons less in 2006 compared with the
previous year - reversing an upward trend in the
prior years - bringing employment to 1,084,000
(down by 0.3 percent). Led by mining and oil
and gas extraction, goods producers increased
their employment by 10,000. However, a decline
in employment in the information & cultural in-
dustries and management of companies consti-
tuted the major factors for employment declining
by 13,000 among service producers in 2006.

All of the reduction in employment in 2006
occurred in the US, which lost 30,000 jobs

over the year. Consequently, over 1999-2006,
the share of the U.S. in employment by Canadian
foreign affiliates has fallen from over 62 percent
to about 55 percent. The EU and Non-OECD
countries have captured most of the employment

share lost by U.S. affiliates of Canadian opera-
tions abroad.

Value of Foreign Affiliate Sales Compared

to Exports

The recent growth in sales by affiliates in non-
OECD markets means that these sales now rep-
resent 177 percent of Canadian exports to the
non-OECD (Figure 2). Sales by affiliates in the
EU are now just under twice the value of exports
to the EU. As Canadian firms are much more
likely to serve the U.S. market through exports
than through affiliate sales, sales by affiliates in
the U.S. total much less than Canadian exports
to the U.S., but the percentage rose slightly in
2006 to just over 60 percent, as growth in affili-
ate sales outpaced export sales growth.

FiGURE 2
Foreign Affiliate Sales as Share of Total Exports
(percent of Goods and Services Exports, 2006)

Percent

0
World US EU Other Non -
OECD OECD
Source: Statistics Canada — FATS (Table 376-0061),
Balance of Payment (Table 376-0001
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increased at the much faster rate of 6.8 percent,
resulting in a $2.4 billion widening of the bilateral
trade deficit, to $9.5 billion. This result erased some
60 percent of the $3.9 billion improvement in the
deficit registered in 2007.

The deficit in goods and services trade with Japan
fell nearly $2.9 billion to below the $1 billion mark
($943 million) in 2008. Imports of goods fell

3.0 percent while imports of services fell by

19.4 percent, for a combined decline in total
imports of 6.5 percent. At the same time, 16.5 per-
cent growth in Canadian exports to Japan repre-
sented Canadas strongest export performance among
all its major partners recorded in the Balance of Pay-
ments. Goods exports to Japan jumped 18.9 percent
while services exports edged down 0.2 percent.

Canada’ trade with the rest of the world (i.e.,

the world excluding the United States, the EU,

and Japan) was highly robust in 2008. Despite a
4.0 percent decline in services exports, total exports
of goods and services advanced 12.1 percent while
imports climbed 13.0 percent. The net result was

a $5.1 billion widening of the trade deficit with

this region, to $39.6 billion.

Goods Trade

Goods comprise the largest component of trade,
being more than seven times as great as services on
the export side and about five times as great on the
import side. Exports of goods expanded by 5.8 per-
cent, to $489.9 billion in 2008, which amounted
to a $26.9 billion increase over the 2007 level. The
gains were widespread as exports to all major trad-
ing partners increased.

Slightly more than half of the overall gain in goods
exports came from increased exports to the United
States, which grew by 3.9 percent ($13.8 billion)
for the year. Exports expanded over the first three
quarters, but retracted sharply in the fourth quarter,
falling 12.2 percent ($11.9 billion) compared to the
third quarter. For the year as a whole, goods exports
to the United States reached $369.9 billion.

1V. OVERVIEW OF CANADA’S TRADE PERFORMANCE

With respect to Canada’ overall increase in goods
exports, the rest of the world category was next
in importance. Exports to this region were up
strongly—by 16.8 percent ($9.8 billion) to

$68.5 billion—and accounted for just over a
third of the total increase in goods exports.

Higher exports to Japan—up 18.9 percent ($1.9 bil-
lion)—and to the EU—up 3.4 percent ($1.3 bil-
lion)—accounted for the remaining gains.

Goods imports expanded by 6.7 percent ($27.7 bil-
lion) to $442.7 billion in 2008. As with exports, the
United States and the rest of the world accounted
for most of the gains, with smaller contributions
from the remaining major trading partners. In con-
trast, with respect to imports, the largest gain came
from the rest of the world, followed by the United
States. Goods imports from the rest of the world
increased by $12.8 billion to reach $103.8 billion,
while goods imports from the United States rose

by almost $11.0 billion to $280.7 billion.

Next in importance was the EU: imports from that
region increased by $4.3 billion, to $46.6 billion.
Imports of goods from Japan fell $0.4 billion in
2008, to limit the overall gains.

Notwithstanding the sizeable increase in exports

to the United States last year, the U.S. share of
Canada total goods exports fell to 75.5 percent
from 76.9 percent the previous year. Nonetheless,
the United States remains the principal export desti-
nation by far for Canadian goods exports, followed
by the rest of the world at 14.0 percent (up 1.3 per-
cent), the EU at 8.1 percent (down 0.2 percent) and
Japan at 2.4 percent (up 0.3 percent). On the im-
ports side, the United States accounted for 63.4 per-
cent of total goods imports (down 1.6 percent),
followed by the rest of the world at 23.4 percent (up
1.5 percent), the EU at 10.5 percent (up 0.3 per-
cent), and Japan at 2.6 percent (down 0.3 percent).

With goods imports advancing more than goods ex-
ports, the goods trade balance narrowed slightly by
$0.9 billion to $47.2 billion in 2008. Over the past
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Growth in Goods Exports by Major Groups, 2008 (annual percent change)

percent

CANADA’S STATE OF TRADE

40

30

20

10

-10

-20

-30

All goods Agri-food Energy

B Valves MW \olumes B rrice

Source: Statistics Canada

several years, Canada has traditionally run a surplus
in its goods trade balance with the United States
and deficits with all other major trading partners.
However, last year that changed when Canada regis-
tered a small goods trade surplus of $0.3 billion
with Japan.

Sectoral Performance of Goods Trade?
The effects of the strong price increases that domi-
nated commodity markets over much of 2008 are
reflected in the trade performance of the resource-
based sectors—increases in exports were restricted
to energy products, industrial goods and materials,’
as well as to agricultural and fishing goods. The
gain in exports was price driven as volumes fell
7.7 percent in 2008 compared with a year earlier
(Figure 4-4). Export prices started declining in the
second half of the year as commodity prices began
to fall and the economic downturn set in.

Forestry

Industrial Machinery ~ Automotive  Consumer
Goods Goods

Exports of energy products rose 37.2 percent

in 2008 compared with a year earlier, totalling
$125.7 billion. While the United States continued
to be the leading consumer of Canada’s energy
products, growing demand for coal in the Asia
Pacific region boosted energy exports to that area.
The supply of coal in the Asia Pacific region was dis-
rupted early in the year because of snow storms and
flash floods in that region’s principal supply areas.
Energy export prices, which rose 36.1 percent over
the year, were behind most of the gains. Nonethe-
less, volumes expanded slightly by 0.8 percent.

Gains in barley, canola, and wheat helped raise
exports of agricultural and fishing products by
18.9 percent over 2007 levels. The value of barley
exports rose 42.8 percent to $693 million because
of increased prices. A resurgence in canola exports
was based on demand from the biodiesel industry.
A record canola harvest and rising prices led to a

2 This section is based on analysis included in Statistics Canada Catalogue 65-208-X (2009), International Merchandise Trade, Annual Review

2008.

3 Industrial goods and materials comprise metal ores, chemicals, plastics, fertilizers, metals and alloys, and various other basic products

and materials.
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71.3 percent increase in exports to $3.9 billion.
Price gains (up 58.6 percent) were also behind the
48.1 percent increase in wheat exports.

Industrial goods and materials recorded their fifth
consecutive annual increase, as exports rose 6.3 per-
cent to $111.3 billion in 2008. Nearly two thirds

of the gains came from chemicals, plastics, and
fertilizers, and metals and alloys. Chemicals, plastics
and fertilizers exports advanced 8.2 percent to
$35.9 billion, driven by increases in uranium and
potash. The increases in potash exports were attrib-
utable to rising demand from the United States as
well as from India, Brazil, China, and Malaysia.

Metals and alloys exports remained strong in 2008,
rising 4.5 percent to $39.9 billion, as both prices
and volumes increased. Exports of precious metals
flourished because of high demand and rising
prices—particularly for gold—on global markets.

Exports of machinery and equipment edged down
0.5 percent in 2008 to $92.9 billion. Decreases in
exports of aircraft and other transportation equip-
ment and of other machinery and equipment were
attributable to volume declines. The smaller indus-
trial and agricultural equipment machinery sector
expanded its exports by 4.9 percent, as both prices
and volumes increased.

For the fourth consecutive year, exports of forestry
products fell in 2008, down 12.3 percent to $25.7
billion. Over 95 percent of the absolute decline came
from lumber and sawmill products. These exports
plunged 27.3 percent on weak demand and soften-
ing prices. Falling exports of wood pulp were par-
tially offset by a rise in newsprint and paper exports.

In line with weakening consumer demand in the
United States, Europe, and elsewhere, consumer
goods exports fell 3.0 percent to $18.2 billion in
2008, as volumes fell 3.3 percent.

Exports of automotive products fell 21.0 percent
in 2008 from a year earlier, to $61.1 billion. These
products have been on a downward trend since
2002. The decline was attributable to a drop in

volumes, as the economic crisis in the United States
depressed car and light truck sales and left auto
companies with growing inventories. Exports of
passenger autos fell 14.8 percent, and exports of
trucks and motor vehicle parts also declined (by
44.4 percent and 18.7 percent, respectively).

On the import side, most sectors recorded increases
in 2008 (Figure 4-5). The growth was attributable
to a combination of higher prices and volumes:
prices advanced 6.2 percent over the year while vol-
umes were up 0.5 percent. The increase in prices
was a result of rising commodity prices in the first
half of the year and the depreciating value of the
Canadian dollar compared with the U.S. greenback
in the latter half of 2008.

Imports of energy products grew for the sixth con-
secutive year, increasing 44.9 percent to $53.0 bil-
lion as both prices and volumes rose.

Leading the gain was crude petroleum, which bene-
fited from rising prices in the first three quarters

of the year when imports increased 44.4 percent to
$34.2 billion. Imports of petroleum as well as coal
and other related products also increased due to a
combination of prices and volumes. Also contribut-
ing to the rise in energy product imports were
gasoline, diesel fuel and aviation fuel, as prices for
refined petroleum experienced a strong increase
over the first half of the year. Natural gas imports
from the United States also rose in 2008.

Rising prices and increased demand led to an

11.8 percent increase in imports of agricultural

and fishing products. Imports of fruits and vegeta-
bles were up by 8.8 percent last year, while those
for other agricultural and fishing products advanced
by 13.0 percent.

Rising prices for most of the year were behind the
7.6 percent gain in industrial goods and materials
imports in 2008, as the volume of goods imported
declined. Contributing to the growth was the
increased value of precious metals and alloys im-
ports, which increased by 30.6 percent to $5.5 bil-
lion, as the price of gold strengthened last year.
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Growth in Goods Imports by Major Groups, 2008 (annual percent change)
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Metals and metal ores benefited from high prices in
2008. Prices were up 12.7 percent, while volumes
advanced only marginally. The increases in prices
and volumes led to a 13.3 percent increase in the
value of metals and metal ore imports.

Imports of chemicals and plastics also increased,
rising 4.6 percent to $31.6 billion. Much of the
increase is attributable to the importation of active
agents used in the production of various medica-
tions.

Imports of forestry products slipped from $3.0 bil-
lion to $2.9 billion in 2008, due to weaker demand
and falling prices.

Consumer goods imports advanced on the strength
of both price and volume increases. Demand for
apparel and footwear products led the gains as
volumes advanced 5.2 percent while those for
other consumer goods increased by a more modest
2.1 percent. Prices for consumer products imports
increased by 2.2 percent last year.

Consumer
Goods

Industrial
Goods

Machinery = Automotive

Finally, imports of automotive products declined
10.1 percent from a year earlier to $72.0 billion,
halting four years of increases. Motor vehicle parts
led the decline, falling 14.9 percent, partly due to a
strike at a U.S. parts producer early in the year and
a weak sales environment.

Imports of trucks and other motor vehicles dropped
13.5 percent, as rising gas prices in the first half of
the year led to a slowdown in sales. Imports of pas-
senger autos also slid on declining prices.

Services Trade

In 2008, Canadian services exports grew 1.1 per-
cent to $68.0 billion while services imports in-
creased 4.7 percent to $90.5 billion, yielding a
services trade deficit of $22.5 billion for the year.
This was $3.4 billion higher than the deficit in
2007. The increase was largely due to a $2.6 billion
deterioration in the travel deficit and, to a lesser ex-
tent, a $0.8 billion widening in the transportation
deficit. The trade deficit for commercial services
declined slightly while the trade surplus for govern-
ment services expanded.
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TasLE 4-2
Services Trade by Major Category, 2008 (§ millions and annual percent change)

Exports Imports Balance

$ Change % growth $ Change % growth $ Change

over 2007  over 2007 2008 over 2007  over 2007 2008 over 2007
ALL SERVICES
World 68,006 726 b (M | 90,548 4,080 4.7 -22,542 -3,354
5. 37,195 1,148 32 51,684 3907 Tt -14 489 -2,429
EU 13,038 265 Z:0 15,633 -330 -2.1 -2,595 595
Japan 1,420 -3 -0.2 2,623 -633 -19.4 -1,203 630
ROW* 16,352 -686 -4.0 20,608 1,465 T 4,256 -2,151
TrAVEL
World 16,212 422 2.5 28,855 2,192 8.2 -12,643 -2,614
uS: 7,699 -637 -7.7 16,541 12274 83 -8,886 -1911
EU 3,109 -48 -1.5 517 ¢ 376 7.8 -2,068 424
Japan 423 -43 9.2 193 -5 -2.5 230 -38
ROW 5,025 306 6.5 6,945 548 8.6 -1,920 -242
TRANSPORTATION
World 13,025 869 7.1 21,716 1,683 8.4 -8,691 -814
u.s. 5,355 233 4.5 8,416 928 12:4 -3,061 -695
EU 3,481 kil 5 5,190 303 6.2 -1,709 -192
Japan 535 31 6.2 509 3 0.6 26 28
ROW 3,655 495 15.7 7,600 450 6.3 -3,945 45
COMMERCIAL SERVICES
World 36,905 130 0.4 38,870 179 0.5 -1,965 49
U.S. 23,639 1,471 6.6 26,376 1,360 54 -2,737 111
EU 6,194 170 2.8 4971 -1,012 -16.9 1.233 1,182
Japan 425 6 L7 1,886 -632 -25.1 -1.461 638
ROW 6,646 -1,517 -18.6 5,638 463 8.9 1,008 -1,980
GOVERNMENT SERVICES
World 1,864 150 8.8 1,105 23 2% 759 127
LS. 546 81 17.4 350 15 4.5 196 66
EUJ 254 34 1555 296 4 1.4 -42 30
Japan 37 3 8.8 35 1 29 2 2
ROW 1,027 32 3.2 425 5 1.2 602 27

* ROW: Rest of World
Source: Statistics Canada Catalogue No. 67-001.
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Canada runs services trade deficits with all of its
major partners (Table 4-2). The largest is with the
United States, at $14.5 billion, followed by the rest
of the world, at $4.3 billion. Deficits with the EU
and Japan are smaller, at $2.6 billion and $1.2 bil-
lion, respectively.

Propped up by a relatively strong currency over
much of the year, Canadian travel expenditures

abroad grew by 8.2 percent in 2008. At the same
time, foreign travel spending in Canada fell

2.5 percent, causing the widening in the travel
deficit. Expenditures in the United States, which
account for about 57.0 percent of total spending
abroad, grew by 8.3 percent, while outlays in the EU
and the rest of the world increased by 7.8 percent
and 8.6 percent, respectively, and fell 2.5 percent for
Japan. A 6.5 percent increase in spending by visitors



from the rest of the world only partly offset a 7.7 per-
cent decline in spending by U.S. visitors. European
and Japanese visitors also reduced their spending in
Canada last year compared with 2007.

Transportation services exports rose 7.1 percent last
year. Exports to all major partners were up, led by
the rest of the world (up 15.7 percent). However,
the trade deficit increased in this category as im-
ports of transportation services advanced at a faster
pace (8.4 percent) than exports. Again, imports
were up with all major partners, in this case led by
the United States (up 12.4 percent).

Canada’s commercial services trade is dominated by
trade with the United States. In 2008, that country
accounted for 64.1 percent of exports and 67.9 per-
cent of imports in this category. Canadian trade in
commercial services with the United States grew
strongly last year, as exports to the United States
increased by 6.6 percent and imports from that
country rose by 5.4 percent. In contrast, commercial
services trade with Canada’s other partners fell, with
exports dropping by 9.2 percent and imports by

8.6 percent. Small increases in exports to the EU
and Japan were completely offset by an 18.6 percent
fall in exports to the rest of the world. The opposite
held true for imports, where large declines in im-
ports from the EU and Japan (16.9 percent and

25.1 percent, respectively) were offset by increases
in imports from the rest of the world.

With respect to travel services, the bulk of the dete-
rioration in the deficit arose from falling exports in
personal travel (down 3.9 percent) and a 10.0 per-
cent rise in imports. Personal travel accounted for
over 80 percent of both exports and imports of
travel services. Business travel exports expanded
4.0 percent while imports fell 1.3 percent last year,
to limit the growing deficit in overall travel services.

Within transportation services, exports were about
$7.9 billion lower than imports in 2007. The deficit
widened in 2008 as export growth lagged import
growth. Canada registered deficits in water and

air travel and a slight surplus in land travel and
other modes of transportation. In 2008, water

CANADA’S STATE OF TRADE

transportation advanced the fastest as exports rose
by 15.3 percent while imports climbed by 14.1 per-
cent. Imports and exports in air transportation each
grew by 4.9 percent. For both water and air modes,
export values were about half that of imports, so
the absolute increases in exports were lower than
for imports and the trade deficits for these two
sub-categories widened. For land and other modes
of transportation, a small increase in exports of

0.4 percent ($12 million) was less than the

1.5 percent increase in imports ($35 million),
causing a small reduction in the $1.0 billion
surplus in this category.

Performance was very mixed in commercial services
with five of eleven sub-categories registering in-
creases and the other six registering declines for
both exports and imports, although not necessarily
in the same sub-categories. As noted above, there
was a small $49 million deterioration in the overall
commercial services trade deficit in 2008.

Commercial services exports increased 0.4 percent
($130 million) last year as declines in management
services (down 6.9 percent), other financial services
(down 6.6 percent), royalties and licence fees (down
5.1 percent), communications services (down

4.9 percent) and computer and information services
(down 4.0 percent) were completely offset by in-
creases in construction services (up 64.8 percent),
architectural, engineering, and other technical serv-
ices (up 13.8 percent), research and development
(up 9.6 percent), and audio-visual services (up

7.3 percent).

On the import side, increases that were largely cen-
tred on royalties and licence fees (up 9.8 percent)
and management services (up 5.5 percent) were
only partially offset by declines in other financial
services (down 15.1 percent), computer and infor-
mation services (down 11.9 percent), and research
and development (down 9.6 percent). Overall, im-
ports of commercial services in 2008 increased by
0.5 percent ($179 million) over 2007 levels.

It is notable that in the midst of the financial tur-
moil that characterized 2008, trade activities in

47



48

I1V. OVERVIEW OF CANADA’S TRADE PERFORMANCE

f the seven major categories of goods,

three products— agricultural and fish-

ing products, forestry, and energy prod-
ucts— have consistently posted trade surpluses
since 1990 and remain in surplus, while two
other products—machinery and consumer
goods—have always posted trade deficits. Indus-
trial goods and materials have posted growing

Trade Balance by Major Groups: 1990-2008
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surpluses since 2002, although that surplus lev-
elled off in 2008. Automotive products were in
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finance and related services fell off, as credit condi-
tions tightened and it became increasingly difficult
to assess the risks associated with a variety of finan-
cial instruments. In 2008, aggregate exports for the
insurance services and other financial services sub-
categories fell by $187 million while imports
dropped by $603 million.

The Current Account

The current account records the flow of transactions
between Canada and its commercial partners. The
largest component of these transactions comprises
the exchange of goods and services, as discussed
above. The remaining two components of the
current account capture the flow of payments and
receipts of investment income and current transfers.

In 2008, the current account balance narrowed by
$3.4 billion to $10.2 billion. Although a surplus
was recorded for the year, a deficit of $7.5 billion
(on a seasonally adjusted basis) was recorded in
the fourth quarter of 2008, the first deficit since
the second quarter of 1999.

Goods and services accounted for all of the decline
in the overall surplus in 2008, led by a wider deficit
in services trade, most notably for travel. At the
same time, the goods surplus continued to shrink,
as imports rose more than exports.

There was a slight improvement in the investment
income deficit, as it narrowed by $0.2 billion to
$14.0 billion. A large drop in profits earned by




Canadian direct investors was mostly offset by
lower interest paid on banking positions. The
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deficit in current transfers contracted by $0.7 billion
to $0.4 billion, down from $1.1 billion in 2007.

he share of Canada-U.S. trade in goods

that is intra-firm—that is, trade that takes

place between related firms operating
on both sides of the border'—has been steadily
declining since the beginning of the 1990s. This
suggests that the implementation of the Canada-
U.S. FTA (1989) and NAFTA (1994), by facilitat-
ing cross-border trade, has lessened the need
for U.S. and Canadian firms to have a presence
across the border in order to do business. In
other words, in a free trade environment supply
chains can be built up reliably between unrelated
companies. The influence of these two agree-
ments on reducing intra-firm trade between the
United States and Canada is further suggested
by the much higher share of intra-firm trade
between the United States and its other trading
partners in the developed world. It is also no-
table that almost 90 percent of intra-firm trade
between the United States and Canada takes
place between U.S. parent companies and their
affiliates, while the trade between Canadian
parents and their subsidiaries is much smaller.

In 2006, the latest year for which data is avail-
able, 28.7 percent of Canada-U.S. trade in goods
was intra-firm, down from over 40 percent in
the early 1990s. This was equivalent to bilateral
trade of US$153.9 billion? in both directions.
Although the share of Canada-U.S. intra-firm
trade has decreased, its value has doubled since
1990. The fact that bilateral trade in goods be-
tween Canada and the United States tripled over
the same period explains the drop in the share
of intra-firm trade.

U.S. multinationals abroad.

Intra-firm Trade Between Canada and the United States

1  For a more detailed explanation of intra-firm trade, see Canada’s State of Trade, Trade and Investment Update - 2008, p.44

2 Data comes from the U.S. Bureau of Economic Analysis and covers the operations of foreign multinationals in the U.S. and

Share of Canadian Trade in Goods with the U.S. that is Intra-firm
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In 2006, about 31.0 percent of all Canadian
goods exports to the United States were intra-
firm, while just over a quarter (25.6 percent) of
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Canadian goods imports from the United States
were intra-firm. The bulk (87.5 percent) of intra-
firm trade involves goods traded by U.S. parent
companies rather than Canadian parent compa-
nies, and about half of this trade between U.S.
parents and their Canadian affiliates was in trans-
portation equipment. More than 80 percent of
Canadian intra-firm exports involved Canadian
affiliates exporting to their U.S. parents, while
only 17.2 percent of Canadian intra-firm exports
were shipped by Canadian parents to their U.S.
subsidiaries. On the imports side, 95.2 percent
of Canadian intra-firm imports involved Cana-
dian subsidiaries importing from their U.S.
parents, while only 4.8 percent of Canadian
intra-firm imports involved U.S. affiliates ship-
ping back to their Canadian parents.

Share of Trade with the US. that is Intra-firm (2006)
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Some 72.4 percent of Canada-U.S. intra-firm
trade was in the manufacturing sector in 2006,
down from 79.6 percent in 2000. The manufac-
turing sector is comprised of transportation
equipment, chemicals, machinery and equip-
ment, and other manufacturing. Almost half the
overall Canada-U.S. intra-firm trade was in trans-
portation equipment, primarily motor vehicles.
The declining importance of intra-firm trade
within the transportation equipment sector is
responsible for much of the decline in the total
share of intra-firm trade between Canada and
the United States.

In 2006, wholesaling accounted for a significant
share of intra-firm trade (16.7 percent); its share
has been stable in recent years. Mining and “all
other industries” together accounted for just over
10 percent of total Canada-U.S. intra-firm trade.

Among G7 countries, Canada had the second-
lowest share of intra-firm trade with the U.S.,
after Italy. Japan had by far the highest share

of intra-firm trade with the U.S. (89.1 percent),
followed by Germany (66.3 percent). Japan’s
large share underscores the importance of whole-
sale trade affiliates, which accounted for nearly
three quarters of Japan-U.S. intra-firm trade.
The U.K.s and France’s shares were 52.2 percent
and 42.8 percent, respectively. Notwithstanding
its relatively smaller share, the absolute value of
Canadass intra-firm goods trade with the United
States is not small, but rather comes second only
to that between Japan and the United States
because of the sheer size of Canada-U.S. trade.
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CANADA’S STATE OF TRADE

he previous chapter painted the broad pic-
ture for Canadian trade. Energy products,

with their huge fluctuations in prices over
the year, brought about significant changes in
Canada’s bilateral and regional trade performance.
Likewise, high prices for metals and agricultural
commodities influenced the shifts in trade for these
products. The economic recession in the United
States and the ongoing slowdown in U.S. housing
activity severely affected automotive and forestry-
related trade. The effects were reflected in the con-
traction of trade for these products and in the pat-
tern of provincial trade performance.

This chapter examines in greater detail the develop-
ments in Canada’s merchandise trade in 2008—
across trading partners, commodities, and
provinces—using Canadian trade statistics that are
prepared at the detailed commodity and individual
country levels.!

Canadian merchandise exports reached $484.4
billion in 2008, while merchandise imports were
$433.2 billion. Much of this trade was concentrated
in a small number of countries. In 2008, six coun-
tries—the United States, the United Kingdom,
Japan, China, Mexico, and Germany—accounted
for nearly seven of every eight dollars of merchan-
dise exports and six of every eight dollars of mer-
chandise imports. Of particular note, Japan regained
third position in the ranking of Canadian export
destinations, and China moved back to fourth
position, while South Korea moved up three

places to become Canada’s seventh-largest export
destination.

In terms of specific products driving Canadian trade
performance in 2008, crude oil, non-crude oil, and
other petroleum gases (primarily natural gas) domi-
nated Canada’s trade in energy products, accounting
for much of the growth in both trade levels and in
the trade surplus. Trade with the United States was
the driver behind the growth for much of the 2008
energy trade; however, for coal, it was strong de-
mand from Asia due to regional supply difficulties.
In the automotive and automotive-related sectors,
again it was trade with the United States driving the
changes; however, in this case, trade was contract-
ing and trade balances were deteriorating sharply
for passenger cars and motor trucks.

Outside of energy products, other resource products
that influenced Canadian trade considerably in-
cluded wheat and canola. In this case, strong price
increases and good harvests in Canada in conjunc-
tion with poor harvests elsewhere helped boost
export levels, but strong prices also raised import
values. Gold enjoyed a banner year, as prices
reached record highs and demand was strong,
boosting both exports and imports. Sulfur exports
also boosted mineral and metal exports overall.
Exports of potash rose significantly, driven by
demand in the United States and in major emerg-
ing economies, while uranium exports fell sharply
to Europe.

1 Canadian trade statistics are provided in two basic forms: Customs basis and Balance of Payments basis. In Chapter Four, the analysis
of trade with “major partners” used trade data prepared on the Balance of Payments basis. Trade statistics at greater detailed commodity
and individual country levels are provided on a Customs basis only. Since Chapter Five examines trade developments in detail, data is

therefore provided on a Customs basis.
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Within advanced manufacturing, telephone equip-
ment and parts experienced a sharp decline in
exports and strong growth in imports. Both exports
and imports of aircraft fell in response to declin-

ing demand in both the United States and Canada.
However, both exports and imports of gas turbines,
largely used in the aircraft sector, expanded strongly,
mainly due to heightened trade with the

United States.

Trade by Top Ten Partners

Merchandise Exports

Canadian merchandise exports to the world ex-
panded by 7.5 percent to $484.4 billion in 2008,
an increase of $33.7 billion.

The United States was the largest destination for
Canadian merchandise exports, accounting for
slightly over three quarters of total exports. Despite
slumping demand?, exports to the United States
were up $20.4 billion (5.7 percent) in 2008 to
$376.3 billion, largely due to commodity price in-
creases in the first part of the year. Energy products,
in particular crude oil, up $25.8 billion (62.0 per-
cent), and natural gas, up $5.2 billion (18.2 per-
cent), accounted for the bulk of the gains, while
exports of automotive products fell sharply. Exports
of trucks fell $6.1 billion (63.8 percent), while
exports of passenger automobiles fell $5.9 billion
(14.9 percent). Exports of automotive parts were
down $2.8 billion (22.0 percent).

The United Kingdom ranked second, receiving
$13.1 billion (2.7 percent) of Canada total exports.
A severe downturn in the U.K. economy limited
Canadian export opportunities to that country
hence exports increased by only 2.0 percent. Gold
exports contributed to the advance, rising 52.5 per-
cent on account of the strong increase in the price
of gold mentioned in the previous chapter. The
value of diamond exports more than doubled,
reaching almost $1.4 billion. Heightened demand
for gold and diamonds for investment purposes
was likely behind the increased exports of these

5

products since the financial crisis hit the United
Kingdom hard in 2008.

Japan reclaimed third position (from China)

in 2008, as exports jumped 20.2 percent to

$11.1 billion. Coal exports more than doubled,

to $2.3 billion, as a direct result of disruptions in
the region’s coal supply from traditional suppliers
such as China (affected by snowstorms) and
Australia (affected by torrential rains and floods).
Exports of canola and wheat also increased due to
bumper harvests in Canada and tightened supplies
from other countries due to hot and dry weather.
Exports of canola were up 56.3 percent to $1.4 bil-
lion, while those for wheat jumped up by 76.0 per-
cent, to $551 million.

China slipped to fourth spot even though Canadian
exports to that country were up by $10.4 billion
(9.2 percent). Sulfur exports to China nearly tripled,
rising by $544.1 million to $819.6 million. As with
Japan, Canadian exports of coal increased to China,
advancing by $158 million, which was twelve times
as great as in 2007. Exports of canola seed increased
$451 million to $781.9 million, while exports of
canola oil fell $75.6 million to $172.9 million.
Results for nickel products were also mixed: exports
of unwrought nickel fell $322.7 million, while
exports of nickel mattes and other intermediate
products rose by $166.3 million.

Mexico was Canadass fifth-largest export trading
partner in 2008. Exports to Mexico were valued at
$5.8 billion, up $887.2 million (17.9 percent) from
2007. Leading the gains were canola exports, up
$365.7 million (80.3 percent), and coal exports,
up $127.3 million (593.0 percent). Other notable
advances were recorded for electronic integrated
circuits and machinery parts, up $259.1 million
and $140.0 million, respectively.

Germany ranked sixth in 2008, up from seventh

spot in 2007. Exports to Germany were up $594.1
million (15.3 percent) to $4.5 billion. Three prod-
ucts were largely responsible for this increase: iron

2 Recall from Chapter 1, consumer spending decelerated and imports of goods contracted in the U.S.
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Canadian Exporters: Selling More Products to More Markets

t the firm level, Canadian exporters have and 2006. This gain was all the more impressive
become steadily more diversified bothin as the total number of exporters decreased by

e number of markets they serve and 8 percent over this period. Indeed, 3,000 more
the number of products they export. In past edi- enterprises became multi-market exporters while
tions of the State of Trade, analysis of Exporter the number of single-market exporters decreased
Registry’ data has shown that the number of by over 7,000. This decrease was partly attribut-
firms serving the U.S. market alone has declined,  able to single-market exporters becoming multi-
while the number of firms exporting to the US. market exporters.

and other markets, or only to non-U.S. markets,
has increased. This year’s analysis confirms that
the average number of markets per exporter has

This growth in multi-market exporters was com-
pletely accounted for by SMEs.? The number of

: _ SMEs exporting to more than one destination
increased, and that the number of multi-market increased 48 percent from 7,046 in 2001 to
10,406 in 2006. During this period, the number
of SMEs exporting to Asia and Europe increased
significantly, by 56 percent and 42 percent,
respectively, while the number of SMEs export-
ing to the United States declined (Figure 1).

exporters has grown by almost 40 percent, ac-
cording to the five most recent years of data.
In terms of product diversification, outside
the North American market, the number of
Canadian exporters selling more than one
product has grown dramatically.

. Canadian exporters are diversifying their product
The latest data indicate that the average number P A J

of destinations per Canadian exporter increased
from 1.8 in 2001 to 2.5 in 2006. While the
number of single-market exporters remains

lines as well as their markets. Although the total
number of multi-product exporters decreased
by 6 percent, the proportion of multi-product

_ - exporters with respect to the total exporter pop-
much higher than multi-market exporters— P pe : Pop

over 32,000 versus fewer than 12,000 (Table 1)
—nevertheless, the number of multi-market

ulation rose. Further, there has been a notable
increase in product diversification outside North
American markets. Although the number of

exporters increased 38 percent between 2001

(2001-2006)

o

SOLUTE CHANGE PerCeENT CHANGE

Total number of exporters 44,127 4,013 83
Average value of exports ($millions) 7.5 8.6 12 16.0
Average number of destinations 18 25 0.7 38.8
Single-market exporters 39,591 32,296 -7,295 -18.4
Multi-market exporters 8,549 11,831 3,282 38.4
Single-product exporters 19217 16,969 -2,248 -11.7
Multi-product exporters 28923 27,158 -1,765 6.1

1 The Exporter Registry is 2 database compiled by St
ment level. Data utilized for analysis ir
available are for 2006. Note that data used in last y edit
$30,000, whereas datz for all exporters have been included

2 For the purpose of this analysis SME (small medium sized en
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multi-product exporters decreased, both in total
and to North America, as seen in Figure 2, all
other regions experienced very high increases
in the number of multi-product exporters; this
is especially true for Oceania and Africa, where
the number of Canadian multi-product
exporters doubled.

FiGure |
Growth in Number of Exporters in 2001-2006
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Diversification, of both markets and products,
was likely a major contributor to an increase

in the average value of exports per enterprise,
which rose from $7.5 million in 2001 to $8.6
million in 2006. This trend is particularly strong
for SME exporters who saw their average export
value rise from $2.4 million in 2001 to $3.2 mil-
lion in 2006.

FIGURE 2
Percentage Growth of Multi-product Exporters by Region of

Destination from 2001 to 2006

Percent
120

100 96 102

80
60
40

20
0

-20

M Percentage Growth from 2001 to 2006

ore, up $423.7 million (96.2 percent); coal, up
$104.8 million (56.3 percent); and copper ore,
up $99.7 million (66.2 percent).

South Korea ranked seventh in 2008, up from
tenth position in 2007. Exports to South Korea were
up $812.7 million (27.0 percent) to $3.8 billion.
Coal exports accounted for the bulk of the increase,
up $717.9 million (129.3 percent).

The Netherlands ranked eighth in 2008, with
exports falling $344.7 million (8.5 percent) to

$3.7 billion. Plunging exports of uranium and
other radioactive elements and isotopes, down
$453.7 million (84.8 percent), accounted for much
of the decline. Other notable declines occurred for
exports of unwrought nickel and unwrought alu-
minum, which fell by $185.1 million and $111.0

million, respectively. Partially offsetting the losses
was a $666.8 million increase in exports of heavy
petroleum oil preparations.

Belgium ranked ninth in 2008, up from eleventh
spot in 2007. Exports to Belgium rose $435.6 mil-
lion (14.7 percent) to $3.4 billion. The increase
was mostly due to heavy petroleum oil preparations
and linseed, which advanced by $185.7 million and
$134.7 million, respectively.

Rounding out Canada’s top ten export markets was
France, in tenth spot. Canadian exports to France
increased 3.7 percent to $3.2 billion.

In addition to the increase in exports to China
noted above, merchandise exports to the other so-
called BRIC countries grew strongly, led by Brazil
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(up $1.1 billion, or 70.7 percent), then India (up
$625.9 million, or 34.9 percent), and finally Russia
(up $348.2 million, or 30.3 percent).

Merchandise Imports

The United States was Canadas largest source of
merchandise imports, accounting for slightly over
half of our total imports. Imports from the United
States were valued at $226.9 billion in 2008, up
$6.4 billion (2.9 percent) over 2007. As with ex-
ports, increases in commodity prices affected import
trade values. Energy products registered notable
gains (up 56.8 percent) led by heavy petroleum oil
preparations (up $1.8 billion), natural gas (up $1.2
billion), crude petroleum (up $1.2 billion), and
gasoline and other fuels (up $833.6 million). Pre-
cious metals, principally gold in various forms, also
rose by $1.2 billion (44.7 percent). The downturn
in the automotive sector curtailed automotive and
automotive-related imports, which fell 12.2 percent.
Of note, imports of automotive parts fell by $3.0
billion, imports of transportation trucks fell by

$2.0 billion, and imports of passenger cars fell by
$1.2 billion.

China ranked second as a source of merchandise
imports into Canada. Imports from China into
Canada were up $4.3 billion (11.3 percent) to $42.6
billion in 2008. Gains were widespread led by tele-
phone equipment (up $515.8 million), computer
equipment (up $426.9 million), video games (up
$396.8 million), and coke (up $241.5 million).

Merchandise imports from Mexico, which contin-
ued to be Canada’s third-largest source, increased
$727.9 million (4.2 percent) to $17.9 billion in
2008. Imports of passenger automobiles led the
gains, rising $418.7 million, in contrast to an
overall decline in automobile imports in 2008.
Televisions, cellular telephones, crude oil, and

gold also reported notable gains of $342.7 million,
$260.8 million, $249.3 million, and $163.1 million,
respectively. Fewer imports of transportation trucks
(down $206.1 million), motor vehicle parts (down
$121.7 million) and insulated wire and cables
(down $121.6 million) offset the gains.

Japan, which ranked fourth, was the only one of
our top ten import sources which supplied fewer
imports to Canada in 2008 than in 2007: imports
fell $166.8 million (1.1 percent) to $15.3 billion.
Automotive parts experienced the largest decline,
falling $181.3 million, as smaller gains and losses
in other products and commodities effectively
cancelled each other out.

Imports from Germany, Canadas fifth-largest
source, were up $1.2 billion (10.2 percent) to
$12.7 billion. Passenger automobiles, which ac-
counted for about one quarter of the increase, were
up by $307.0 million. Next in importance were

boats, up $118.3 million, followed by medicaments,

which were up by $110.2 million.

Imports from the United Kingdom, which ranked
sixth, were up $1.1 billion (9.4 percent) to $12.6
billion. Energy products accounted for the increase
as imports of crude petroleum were up by $812.5
million, imports of gasoline and other fuels more
than doubled (up $169.3 million), and imports

of heavy petroleum oil preparations were up

$69.1 million.

Imports from Algeria, which moved from tenth
place to seventh in 2008, increased by $2.6 billion
(51.8 percent) to $7.7 billion in 2008. The increase
was entirely due to crude petroleum, which
accounted for 99.97 percent of Canada’s imports
from Algeria.

Imports from Norway, which slipped to eighth
place in 2008, increased by a total of $853.2 million
(15.9 percent) to $6.2 billion. The increase was
partly due to a $868.6 million increase in crude
petroleum imports. A $118.6 million decline in
imports of gasoline and other fuels was largely
offset by a $85.8 million increase in iron alloys

and an aggregate net increase in all other imports
from Norway.

Imports from South Korea, which ranked ninth,
were up $638.6 million (11.9 percent) to $6.0 bil-
lion in 2008. Advances were widespread, led by
electronic integrated circuits (up $256.0 million),
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TasLE 5-1

Canadian Merchandise Trade By Top Products ($ millions and percent)

TRADE SURPLUS PRODUCTS:

2008
EXPORTS

EXPORT
GROWTH

2008
IMPORTS

IMPORT
GROWTH

pA1[11]
BALANCE

2007-08 CHANGE
IN BALANCE

Large Exports and Large Imports

Crude Oil 67,439 61.2 34,107 414 33,332 15,628
Petroleum Gases 37,203 18.7 4,819 34.9 32,384 4,604
Passenger Cars (Persons) 34,514 -147 26,959 -1.1 1,555 -5,632
Oil (Not Crude) 17,913 35.1 10,475 46.6 1,437 1,320
Gold 8,157 38.2 3,788 284 4,370 1,418
Aircraft, Powered 6,900 -14.0 3556 -14.6 3,344 -517
Gas Turbines 5,213 19.0 4,355 15 858 281
Sub-total 177,339 221 88,059 20.6 89,280 17,103
Large Exports and Small Imports

Aluminum, Unwrought 7,360 -19 342 -9.7 7,018 -105
Wheat And Meslin 7,089 50.9 12 66.2 7,077 2,386
Potash 6,311 109.2 21 20.6 6,290 3,291
Coal 6,176  111.1 1,335 22.7 4,841 3,003
Sawn Lumber 5,370, =282 507 -12.5 4,863 -2,037
Chemical Woodpulp 5,226 -5.3 173 14.7 5,053 -316
Newsprint, In Rolls Or Sheets 4264 6.6 59 47.8 4,205 245
Canola (Seeds) 3,882 71.2 104 =282 3,778 1,591
Polymers Of Ethylene, In Primary Forms 4571 94 1,352 114 3,219 256
Sub-total 50,250 208 3,906 9.8 43,125 8,060
TrADE DEFICIT PRODUCTS:

Large Exports, Large Imports

Auto Parts & Accessories 11,131 -22.4 18931 -149 -7,800 111
Medicaments, In Dosage Form 5,234 -3.0 8,309 0.1 -3,076 -171
Telephone Equipment & Parts 4745 -19.0 6,203 11.9 -1,458 -1,775
Vehicles For Transport Of Goods 3681 -6238 9,229 -19.7 -5,549 -3,935
Piston Engines 2,497 -24.0 5375 <120 -2,878 -59
Computers and Peripherals 2,435 2.7 8,525 23 -6,090 -125
Integrated Circuits & Parts 2,784 204 3,691 15 -907 456
Aircraft Parts 2,409 512 3,703 13.6 -1,293 -324
Sub-total 34916  -23.6 63,966 -7.2 - -29,050 -5,821
Small Exports, Large Imports

Insulated Cable and Wire 977 -8.2 3,009 -3.6 -2,032 24
Bulldozers, Graders, Scrapers Etc 475 -14.5 3,437 8.5 -2,962 -348
TV Receivers, Incl Video Monitors & Projectors 349 155 4932 9.3 -3,983 -321
Seats (Non-Professional), And Parts 1,679 -18.5 3,083 -6.7 -1,405 -159
Sub-total 3,480 -6.3 13,862 3.1 -10,382 -803
Total of Above 265,985 12.8 169,793 7.0 92,972 18,538
World Total 484,369 7.5 433,242 6.5 51,127 7,416
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telephone sets (up $111.4 million), gasoline and
other fuels (up $70.7 million), and heavy petroleum
oil preparations (up $64.9 million).

Imports from France, which ranked tenth, were
up $845.9 million (16.6 percent) to $5.9 billion.
Gains were widespread, led by gasoline and other
fuels (up $101.3 million), and blood products (up
$76.4 million).

Merchandise imports from the BRIC countries,
except for China which is reported above, were
up for Russia (by $582.8 million, or 38.9 percent)
and India (by $222.4 million, or 11.2 percent),
while they fell from Brazil (by $675.6 million,

or 20.1 percent).

Merchandise Trade by Top Products

Canadian trade is dominated by a few products,
more so on the export side than on the import side:
28 products accounted for over half of Canadian
merchandise exports in 2008, nearly 40 percent of
merchandise imports, and all of Canada’s merchan-
dise trade surplus. As shown in Table 5-1, these top
products fall into two broad categories: trade sur-
plus products and trade deficit products. Within
each category, trade can be further subdivided into
trade that is substantially two-way and trade that is
primarily one-way.*

Products for which there was substantial two-way
trade (i.e., with both large exports and large im-
ports) and for which Canada reported a trade sur-
plus include energy products, passenger cars, gold
and aircraft. The resource-based products within
this group experienced strong growth for both
exports and imports because of the price effects
already noted. The declines in trade of the manu-
factured items—cars and airplanes—were linked
with the economic downturn, although trade in
gas turbines expanded.

Products for which Canada reported large exports
and smaller imports were principally non-energy
resources, such as wheat, potash and wood prod-
ucts. Several of these products experienced strong
gains, based on high commodity prices in 2008;
lumber, on the other hand, has been declining on
a longer term basis.

Products with substantial two-way trade but for
which Canada reported a trade deficit include
automotive and aircraft parts, motor trucks, engines,
communications equipment, and computers and in-
tegrated circuits—all advanced manufacturing prod-
ucts. Exports fell widely across these products. On
the other hand, declines in imports of these products
were restricted to auto-related products.

Finally, products for which Canada reported large
imports and smaller exports fall mostly in the ad-
vanced manufacturing sector. Television receivers
and video monitors registered strong advances while
performance was weaker in the other products.

Merchandise Trade by Major
Product Groups

This section examines 2008 trade performance in
the following product groupings: energy, vehicles
and parts, machinery and mechanical appliances,
electrical and electronic machinery, technical and
scientific equipment, agricultural and agri-food
products, minerals and metals, chemicals, plastics
and rubber, wood, pulp and paper, textiles, clothing
and leather, consumer and miscellaneous manufac-
tured products, and other transportation equipment.

Energy Products®

As discussed in Chapter 4, energy products played
a leading role in the advances of both Canadian
exports and imports of goods in 2008, with strong
increases in energy prices accounting for most of
the gains.

3 Canada’s merchandise trade is usually reported by what is known as the Harmonized System (HS) of Trade Classification, an internation-
ally defined system for codifying traded products. Within the HS system, trade is broken down into some 97 chapters, also known as
the HS 2-digit level. Each chapter is then broken down into sub-categories at the 4-digit level and each 4-digit sub-category is further
broken down into individual products at the 6-digit level. This section examines Canada’ top traded products at the 4-digit HS level.

4 28 commodities are examined, including the top 19 exports and top 19 imports, with 10 products common to both the top exports and

top imports.
5 HS Chapter 27.
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Canadian exports of mineral fuels and oils surged
$40.5 billion (43.1 percent) in 2008 to $134.4 bil-
lion. Imports of these products increased almost

as dramatically, up $15.8 billion (41.8 percent) to
$53.7 billion for the year. As a result, the trade sur-
plus for energy products widened by $24.6 billion,
from $56.0 billion to $80.6 billion. In 2008, the
United States was the destination for 86.0 percent
of Canada’ energy exports, supplied 38.6 percent
of our energy imports, and was responsible for all
of the increase in the trade surplus.

Three commodities—crude oil, non-crude oil, and
other petroleum gases (primarily natural gas)—
make up more than 90 percent of the trade in en-
ergy products, for both exports and imports. Crude
oil is the dominant commodity, accounting for half
of energy exports and nearly two thirds of energy
imports. Canada’s crude oil exports climbed $25.6
billion to $67.4 billion, with the United States
accounting for all of the gains. At the same time,
imports rose by $10.0 billion to $34.1 billion.
Noticeable gains in our energy imports were
registered from Algeria, Angola, the United States,
Azerbaijan, and Norway. With the increase in ex-
ports exceeding that for imports, Canada’s trade
surplus in crude oil almost doubled in 2008, rising
by $15.6 billion to $33.3 billion.

Petroleum gases accounted for 27.7 percent of en-
ergy exports and 9.0 percent of energy imports in
2008. Natural gas in a gaseous state is the predomi-
nant commodity in this category, accounting for
roughly 90 percent of the trade in either direction,
virtually all of which was with the United States.
Exports were up just under $5.2 billion while
imports increased by $1.2 billion, as the trade
surplus in natural gas expanded by $3.9 billion

to $29.2 billion.

Heavy petroleum oils accounted for about 60 per-
cent and light petroleum oils (including gasoline)
for about 40 percent of non-crude oil trade. Overall
exports of non-crude oil increased by nearly $4.7

6 HS Chapter 87
7 Specifically, trucks under HS 870421 and HS 870422.

billion (led by a $2.0 billion increase to the United
States), while imports advanced $3.3 billion (im-
ports from the United States alone were up by $2.7
billion) and the trade surplus widened by $1.3 bil-
lion. The trade surplus for light petroleum narrowed
by $0.4 billion to $2.2 billion while that for heavy
oils widened by $1.7 billion to $5.3 billion.

Coal exports more than doubled in 2008, up nearly
$3.3 billion, on strong demand from Asia. With a
$246.9 million rise in imports, the trade surplus in
coal widened by $3.0 billion for the year.

Vehicles and Parts®

In 2008, exports of vehicles and parts fell $14.8 bil-
lion (21.6 percent) to $53.8 billion. The decline was
almost entirely accounted for by a $14.4 billion de-
crease in exports of these products to the United
States. Three products—cars with cylinder capacity
of more than 3000 cc, light trucks, and auto parts—
were behind the losses, as their exports to the
United States fell by $5.6 billion, $5.6 billion, and
$2.8 billion, respectively.

Vehicle imports also fell in 2008, by $5.5 billion
(8.0 percent) to $63.3 billion. Accounting for the
decline were falling imports from the United States,
which fell slightly more than the total, by $6.1 bil-
lion. Imports from Germany rose by $349.1 million
and those from Mexico rose by $119.0 million. As
was the case for exports, cars with cylinder capacity
of more than 3000 cc, light trucks, and auto parts
were behind the losses, with imports of these three
products from the United States falling by $1.1 bil-
lion, $1.2 billion, and $3.0 billion, respectively. In
addition, imports from the United States of certain
other trucks’ requiring compression ignition fell
$1.1 billion.

With exports falling more than imports, the trade
deficit for vehicles and parts widened from a near-
balance position in 2007 to almost $9.5 billion in
2008. The increase in the trade deficit with the U.S.
accounted for nearly 90 percent of the decline
($8.3 billion). The deterioration in the trade deficit
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was centred on passenger cars and motor trucks,
for which trade balances fell by $5.6 billion and
$3.9 billion, respectively. The trade balance for au-
tomotive parts improved slightly, with the deficit
narrowing by $111.3 million: exports of automotive
parts fell $3.2 billion, but imports fell even more
($3.3 billion).

Mechanical Machinery and Appliances®
Mechanical machinery and appliances (hereafter
machinery) comprises a single chapter in the HS
classification system. It is also one of the largest
categories of goods in Canada’ trade. In 2008,
machinery surpassed vehicles as the largest import
category, at $63.6 billion; it is also the third-largest
export category, at $36.6 billion, behind energy
products and vehicles.

Machinery exports increased by $0.6 billion

(1.6 percent) in 2008. Gas turbines, mainly for
aircraft, led the gains as these exports increased

by $833.8 million, mainly to the United States (up
$356.4 million) and France (up $138.7 million).
Parts for a variety of moving machinery such as
elevators, cranes, and graders also advanced, by
$483.7 million. Principal destinations were Mexico
(up $140.0 million) and the United States (up
$123.6 million). Exports also increased for non-
domestic dryers and temperature-changing appara-
tus, up $195.2 million in total, mainly to the United
States (up $55.3 million), Kazakhstan (up $25.8
million), and China (up $23.4 million). Notable
declines were registered for piston engines, driven
by declines in the automotive sector (down $789.9
million) and office machinery parts (down $279.0
million)—in both cases, smaller exports to the
United States accounted for the reductions.

Overall, gains in machinery exports were strongest
to Mexico (up $173.3 million), France (up $131.9
million), China (up $109.3 million), and South
Korea (up $100.7 million), while exports to the
United Kingdom and the United States fell by
$115.8 million and $773.4 million, respectively.

8 HS Chapter 84.
9 HS Chapter 85.

Machinery imports advanced by $1.1 billion

(1.7 percent) in 2008. The increase was led by
China ($583.6 million, mainly in computers and
components), Austria ($256.6 million, mainly in
piston engines), Germany ($143.6 million), and
Mexico ($132.4 million), while notable declines
were registered for South Africa (down $165.4
million) and Japan (down $139.3 million). Among
products, gas turbines posted the largest increase,
at $552.7 million, led by the United States (up
$328.9 million) and Poland and the United
Kingdom (each up by $56.6 million), followed by
self-propelled earth-moving equipment, such as
bulldozers, graders, and mechanical excavating
machinery, up $267.8 million, and agricultural
machinery associated with harvesting, up $256.4

million. For both earth-moving equipment and agri-

cultural harvesting equipment, the increased im-
ports were mainly from the United States and, to a
lesser extent, Germany. As with exports, the largest
declines were registered for piston engines (down
$730.7 million) and office machinery parts (down
$469.7 million). The United States and, to a lesser
extent, China accounted for declines in imports for
both products.

With imports rising more than exports, the trade

deficit for mechanical machinery and appliances
widened by $486.5 million, to $27.0 billion in
2008.

Electrical and Electronic Machinery and
Equipment’

Electrical and electronic machinery and equipment
was the fourth-largest category of trade, for both
exports and imports, in 2008.

Exports of electrical and electronic products de-
clined by $1.3 billion to $19.1 billion, most notably
for the United States (down $605.4 million), the
United Kingdom (down $265.9 million), Japan
(down $139.6 million), and Australia (down $111.3
million). In contrast, exports to Mexico increased
by $240.1 million. The declines in this HS category
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were mainly in transmission apparatus for fax ma-
chines, radio, television, cell phones and the like,
which fell $553.3 million, and telephone and re-
lated equipment, which fell $1.1 billion. For the
transmission apparatus category, about two thirds
of the decline was accounted for by the United
States (down $355.6 million); for telephone
equipment, losses were widespread, led by the
United States, the United Kingdom, and Japan.
Exports of integrated circuits gained ground last
year, advancing $509.0 million, on strong gains
to Canada’s NAFTA partners.

Imports of electrical and electronic products
reached $42.4 billion in 2008, up $1.8 billion over
2007 levels. Imports from China led the advances
(up $799.4 million), followed by Denmark (up
$541.9 million), and South Korea (up $351.7 mil-
lion), while imports from the United States fell
$227.2 million. Five products posted gains of

a quarter of a billion dollars or more, led by
telephone and related equipment, up $661.0 mil-
lion (principally from China and South Korea),
and electric generating sets (especially wind-
powered), up $558.9 million (mostly from
Denmark). This was followed by television
receivers (up $366.9 million, principally from
Mexico), unrecorded DVDs (up $352.7 million,
mostly from the United States), and electrical
transformers, static converters and inductors

(up $256.0 million, with widespread gains led

by Sweden). Partially offsetting the gains were
losses in parts for electronic motors and generators
at $245.8 million, and miscellaneous parts for
radios, televisions, and radar equipment, at
$187.7 million.

With falling exports and rising imports, the trade
deficit in electrical and electronic machinery and

equipment expanded by $3.1 billion to $23.3 bil-
lion in 2008.

10 HS Chapter 90.
11 HS Chapters 1 through 24.

Technical and Scientific Equipment'®
Exports of technical and scientific equipment
reached $5.9 billion in 2008, up $0.5 billion over
2007, led by a $299.4 million gain to the United
States. At the same time, imports were up $0.6
billion, to $11.6 billion, led by advances from
Germany (up $155.2 million) and China (up
$143.7 million). Miscellaneous optical devices,
appliances and instruments led the gains in exports,
up $264.6 million (mostly to the United States),
followed by miscellaneous measuring or checking
instruments, appliances and machines, which
advanced by $100.0 million on gains led by the
United States, Japan, and China. The increase in
overall imports in this HS category was primarily
due to increased imports of medical/surgical instru-
ments and appliances (up $189.0 million—mostly
from the United States and Germany), orthopaedic
and other appliances that are worn, carried, or im-
planted in the body (up $112.2 million—led by
the United States), and medical/surgical apparatus
based on the use of radiation (up $92.1 million—
led by Germany). Miscellaneous automatic regulat-
ing or controlling apparatus posted a sizeable
decline in imports of $131.9 million; imports of
these products from the United States alone fell
$125.9 million.

As imports grew more than exports, the trade deficit
in technical and scientific equipment widened by
$62.8 million, to $5.7 billion.

Agricultural and Agri-food Products''
Boosted by strong price increases over 2008, the
value of agricultural and agri-food exports increased
by $7.4 billion (21.2 percent) to $42.6 billion.
Gains were led by advances in wheat, barley, canola,
dried legumes, and pork.

Wheat exports were $2.4 billion higher in 2008,
in part due to strong prices and a good harvest in
Canada, as well as tightened supplies elsewhere.
Gains were led by increased exports to the United
States, Algeria, and Japan, while new markets were
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found in Iran and Pakistan. Partially offsetting the
gains were sizeable declines in exports to India
and Iraq.

Exports of canola seed shot up $1.6 billion (71 per-
cent) to $3.9 billion in 2008 on gains to Japan,
China, Mexico, the United States, and the United
Arab Emirates, while exports to Pakistan fell. Ex-
ports of canola oil to the United States also posted
a notable gain, rising by $723.7 million.

Exports of barley rose by just over $0.25 billion
in 2008, with the United States, Saudi Arabia, and
Japan accounting for 95 percent of the increase.

Lentils and peas were responsible for most of the in-
crease in exports of dried leguminous vegetables, as
the former accounted for roughly two thirds and the
latter one quarter of the overall $555.1 million in-
crease. Exports to Turkey and India accounted for
over half the gains.

Increases in exports to Russia and several Asian
countries helped lift Canadian exports of pork by
$262.6 million. Just over half the increase was to
Russia and a further $91.9 million to Japan. Exports
to several other Asian markets, in particular to Hong
Kong, Taiwan, the Philippines, and Vietnam all in-
creased by more than 200 percent to account for

the bulk of the remainder of the gains.

Imports of agricultural and agri-food products rose
$3.2 billion to $29.2 billion in 2008. Only eleven
products experienced an increase in imports greater
than $100 million. The largest of these were for
sweetened or flavoured water, up $179.5 million,
bread, pastry, cakes, biscuits and other bakers’ wares,
up $176.9 million, and corn, up $162.0 million.

Minerals and Metals'?

Exports of minerals and metals increased by $4.3
billion to $70.1 billion in 2008. Gains were led by
gold (up $2.3 billion), sulfur (up $1.5 billion), iron
ore (up $1.1 billion), diamonds (up $781.1 mil-
lion), flat hot-rolled products of iron and steel (up

$718.0 million) and coins (up $666.9 million).
Losses were widespread throughout nickel and
aluminum products as exports of these products
fell $3.5 billion and $0.5 billion, respectively.

The United Kingdom and the United States ac-
counted for much of the increase in exports of pre-
cious stones and metals. For the United Kingdom,
exports of gold were up $1.5 billion while exports
of diamonds were up by $714.4 million. For the
United States, gold exports were up $488.4 million
over 2007 levels while diamond exports were up
by $45.5 million.

Five destinations—China, the United States, Brazil,
South Africa, and Australia—accounted for the bulk
of the increase in sulfur exports.

Germany and the United States accounted for about
70 percent of the total increase in iron ore exports,
while sizeable export increases were also reported
for France, China, Trinidad and Tobago, Belgium,
Japan, Saudi Arabia, and Australia.

On the import side, imports of metals and minerals
increased $5.3 billion in 2008, to $50.4 billion. Pre-
cious stones and metals, iron and steel products and
iron and steel accounted for the bulk of the gains as
they advanced $2.3 billion, $1.6 billion, and $1.1
billion, respectively.

With respect to precious stones and metals, imports
of precious metals waste and scrap increased by
$1.0 billion followed by gold (up $837.0 million),
silver (up $158.6 million) and diamonds (up $94.2
million). The bulk of imports of precious metals
waste and scrap came from the United States, the
United Kingdom, and Chile, while the United
States and Peru, as well as Mexico, the United Arab
Emirates, Surinam, and Switzerland were among
the countries posting notable gains in our imports
of gold.

The United States, China, and Germany accounted
for about three quarters of the increases in Canada’s

12 HS Chapters 25, 26, and 68 through 83, except for Chapter 77. Chapter 77 is being held in reserve and presently does not exist in the

HS system.
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imports of iron and steel products. A rise in imports
of a variety of tubes and pipes accounted for the in-
creases from these three countries.

The bulk of the increase in imports of iron and steel
was accounted for by the United States as imports
of these products increased by nearly $1.0 billion.
Flat hot-rolled products of iron and steel and fer-
rous waste and scrap comprised about 60 percent
of the increase in total imports of iron and steel
from the United States.

Chemicals, Plastics and Rubber!?

Exports of chemicals increased by $2.6 billion to
$48.2 billion in 2008. Performance in this category
was mixed, with fertilizer exports increasing by
nearly $3.7 billion and organic and inorganic chem-
icals exports falling by nearly $1.1 billion over 2007
levels. Exports of rubber and plastics also declined
in 2008.

The bulk of the increase in fertilizer exports overall
was due to a $3.3-billion increase in potash exports,
with nitrogen-based fertilizers accounting for much
of the remainder. The United States accounted for
$1.7 billion of the increase in potash exports while
$0.5 billion of the increase went to India. Sizeable
increases were also reported for Indonesia, Brazil,
China, and Malaysia.

The decline in exports of inorganic chemicals was
accounted for by radioactive chemical elements and
isotopes, which fell by $2.0 billion in 2008. This
was a result of reduced exports of natural uranium
and its compounds. The United Kingdom, the
Netherlands, France, and Germany accounted for
most of the decline in exports of natural uranium.

Imports of chemicals increased by $2.5 billion to
$56.1 billion in 2008. Gains were led by imports
of plastics (up $591.2 million), inorganic chemicals
(up $540.7 million), and fertilizers (up $393.3 mil-
lion). At the more detailed level, imports of blood
and blood preparations were up by $368.7 million,

13 HS Chapters 28 through 40.
14 HS Chapters 44 through 49.

with gains split between the United States and
several western European countries.

Acyclic hydrocarbon imports also advanced strongly
in 2008, up $336.8 million, with the bulk of the
gains coming from the United States. Acyclic hydro-
carbons include ethylene, propylene, and butylene.

Imports of rubber pneumatic tires also rose consid-
erably in 2008, up $245.4 million to $2.7 billion.
Gains were widespread, with some 20 economies
registering an increase of at least $1 million each.
Demand for winter tires was strong in 2008 given
that their use was made mandatory in Quebec for
motor vehicles, effective December 15, 2008.

Wood, Pulp and Paper'*

Exports of wood, pulp and paper fell $3.7 billion
to $31.7 billion in 2008, with wood accounting for
most of the decline, although exports of books and
newsprint, pulp, and cork also fell in 2008. In con-
trast, exports of straw and paper and paperboard
products increased for the year.

Exports of wood products fell $3.7 billion in 2008,
the fourth consecutive year of losses of $1 billion
or more. Just over 95 percent of the decline was
accounted for by fewer exports to the United States.
The declines were widespread, but were felt most
heavily in lumber (down $2.1 billion), particle board
(down $583.5 million), windows, doors, shingles,
shakes, and panels (down $437.5 million), plywood
(down $117.5 million), wood in the rough (down
$104.4 million), fibreboard (down $87.3 million),
and veneered plywood (down $84.7 million).

Paper and paperboard exports were up $264.0 mil-
lion to $13.2 billion in 2008. Exports of newsprint
increased by $264.1 million, largely on advances
to Brazil and India. Exports of uncoated paper and
paperboard also increased, while exports of coated
paper and paperboard fell.

Imports of wood, pulp, and paper edged up $16.6
million as advances in books and newsprint (up
$89.7 million), paper and paperboard (up $65.2




million), and pulp (up $43.2 million) were partially
offset by a $171.8 million decline in imports
of wood.

Textiles, Clothing and Leather"®

Canadian exports of textiles, clothing and leather
(TCL) have been falling over the past six years.

In 2008, they dropped a further $667.4 million,
from $5.4 billion in 2007 to $4.7 billion. With
the exception of small increases in furskins and
footwear, exports fell for all other major categories
in this HS group. Exports to the United States fell
$658.8 million, which accounted for the bulk of
the losses. Two thirds of the decline came from
reduced exports of knitted and woven apparel
and manmade filaments.

Exports of knitted apparel fell $181.4 million in
2008, and the declines were widespread. Exports
of woven apparel also fell $142.7 million, and the
losses were also widespread. As with TCL products
generally, reduced exports to the United States
accounted for the declines.

Other notable changes in 2008 for Canadian ex-
ports of TCL products were registered for synthetic
filament yarns and plastic coated textile fabrics,
which fell $90.3 million and $54.7 million, respec-
tively, on declines to the United States. Exports of
miscellaneous textile products for technical uses
increased by $37.8 million, on gains to the United
States, while exports of raw furskins advanced
$62.5 million, led by increases to Hong Kong.

Imports of TCL products rose by $494.7 million,
led by widespread advances in knitted and woven
apparel and in certain leather articles. For knitted
apparel, imports increased $370.5 million in 2008.
The gains in woven apparel were both small and
widespread, as imports of these products increased
by $147.8 million.

Imports of articles of leather increased $126.2 mil-
lion, led by a $108.8 million increase in imports of
leather luggage, golf bags, tool bags, hand bags, and

15 HS Chapters 41 through 43, and 50 through 65.
16 HS Chapters 66, 67, and 91 through 99.
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other similar articles. The bulk of the increase for

these products came from increased imports from
China, which were up $93.7 million.

Consumer and Miscellaneous Manufactured
Products'®

In 2008, exports of consumer and miscellaneous
manufactured products fell by $1.0 billion, as
exports of furniture and bedding fell by $889.9 mil-
lion and exports of artwork and antiques fell by
$220.6 million.

Furniture and seats accounted for most of the de-
cline in furniture and bedding. Exports of furniture,
other than furniture used for medical, surgical or
dental use, declined by $494.1 million in 2008 on
reduced exports to the United States. Exports of
seats, other than barber and dental seats, also fell

in 2008, down $381.5 million, again because of
fewer exports to the United States.

Exports of art and antiques declined by $220.6 mil-
lion, as exports of paintings, drawings, and pastels
dropped by $191.5 million. The Netherlands and
Switzerland accounted for most of the losses.

Imports of consumer and miscellaneous manu-
factured products increased by $869.3 million
in 2008. Toys and sporting goods and furniture
and bedding were responsible for the bulk of
the increase.

Imports of toys and sporting goods rose by $313.0
million in 2008, led by articles for video, table or
parlour games which increased by $219.3 million
and sporting goods equipment which rose by
$122.5 million.

All but one of the components of furniture and
bedding registered increased imports in 2008; the
exception was seats, which fell $222.7 million.
Fewer imports of parts for seats were responsible
for the decline in seats imports. Furniture for non-
professional use led the gains, up $236.1 million,
while imports of prefabricated buildings advanced
$151.9 million.
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Other Transportation Equipment'’

Exports of other transportation equipment fell by
$804.3 million to $11.6 billion in 2008. The bulk
of the decline was in aircraft and related equipment,
whose exports fell by $768.5 million. Exports of
ships and boats also decreased by $72.5 million,
and declines were widespread. Exports of railway
equipment increased by $36.7 million.

The decline in exports of aircraft and related equip-
ment was mainly centred on aircraft (which fell $1.1
billion) as exports of launch gear and ground flight
training equipment and aircraft parts rose by $233.5
million and $120.1 million, respectively. Airplanes
largely accounted for the decline in aircraft exports
as exports of helicopters and spacecraft registered
gains. Although falling exports to the United States
(down $1.0 billion) contributed to the overall
decline in aircraft exports, notable changes were
reported in eight other countries. Four of these
countries posted an aggregate gain of $690.7 mil-
lion: the United Kingdom (up $221.3 million),
Austria (up $191.7 million), Uruguay (up $173.9
million), and Australia (up $103.9 million). The
second set of four countries posted an aggregate
decline in exports of $675.7 million: France (down

TaBLE 5-2

Merchandise Trade by Province and Territory ($ millions and percent)

$101.2 million), Spain (down $115.8 million),
Mexico (down $134.3 million), and Italy (down
$324.4 million). These latter four countries effec-
tively cancelled out the gains of the first set of four.

On the import side, gains in railway equipment and
ships and boats were partially offset by a decline in
aircraft and related equipment, as overall imports of
other transportation equipment increased by $119.0
million to nearly $9.9 billion in 2008.

Increases in imports of railway equipment were
widespread as all components of this group regis-
tered increases over 2007 levels. Overall railway
equipment imports increased by $251.5 million in
2008, led by a $139.9 million increase in imports
of locomotives.

For ships and boats, gains in passenger transporta-
tion vessels and fishing vessels were partially offset
by declines in yachts and other pleasure craft and in
light vessels, floating docks and platforms, yielding
an overall increase of $41.8 million in this category.

Imports of aircraft and related equipment fell by
$174.4 million as a $607.9 million decline in
aircraft imports was partially offset by a $443.6

2008 2008 2008 2008 2008 2008
ExPoRTs  EXPORT GROWTH EXPORT SHARE IMPORTS  IMPORT GROWTH IMPORT SHARE

Ontario 188,691 .4 -6.8 39.0 241,606.5 0.6 55.8
Alberta 110,781.7 339 229 21,938.7 18.5 L
Quebec 71,008.5 1.6 14.7 78,558.5 105 18.1
British Columbia 33,753.7 42 7.0 42,988.0 11.1 9.9
Saskatchewan 30,635.6 552 6.3 9,022.7 29.6 2.1
Newfoundland and Labrador 14,646.5 26.3 3.0 42559 5205 1.0
Manitoba 12,883.5 35 S 15,291.5 16.3 35
New Brunswick 12,820.6 14.5 2.6 10,889.5 458 2>
Nova Scotia 5,802.0 6.4 12 84329 13.0 1.9
Northwest Territories 2:312.2 22.9 L5 14.6 264.3 0.0
Prince Edward Island 878.2 0.4 0.2 118.8 118.2 0.0
Yukon Territory 132.0 484.9 0.0 92.5 3.8 0.0
Nunavut 23.5 323.2 0.0 319 80.9 0.0

484,369.3 7.5 100.0 433,241.9 6.5 100.0

17 HS Chapters 86, 88, and 89
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FiGure 5-1
Share of Merchandise Exports by Province, 2008
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million increase in parts imports. A $630.0 million
decline in imports from Brazil accounted for the
decline in aircraft imports.

Trade by the Provinces and
Territories

Ontario was the only Canadian province or territory
to register a decline in merchandise exports in
2008, as exports fell $13.8 billion (6.8 percent) to
$188.7 billion (Table 5-2). The declines were cen-
tred on nickel and auto-related products. Ontario’s
exports of unwrought nickel and nickel mattes fell
by $2.2 billion, exports of passenger cars, motor
trucks, and automotive parts fell by $15.1 billion,
and exports of piston engines and parts fell by
$930.8 million.

On the other hand, three provinces and two territo-
ries reported increases in merchandise exports by
more than 25 percent in 2008. The Yukon reported
the strongest increase as exports in 2008 were 5.8
times as great as in 2007. A full year of production
from a new copper-gold mine contributed to the
jump in exports, lifting Yukon’s exports by $109.5
million to $132.0 million in 2008. Exports from
Nunavut increased more than three-fold, from

$5.6 million in 2007 to $23.5 million in 2008. Iron
ore exports accounted for the bulk of the increase,
rising from zero in 2007 to $16.6 million in 2008.

FIGURE 5-2

Share of Merchandise Imports by Province, 2008
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Saskatchewan reported a banner year with respect
to its total merchandise exports, which were up by
$10.9 billion (55.2 percent) to $30.6 billion. The
province’s strong export performance benefited not
only from high energy prices and strong price in-
creases for agricultural commodities (described
above) but also from strong demand for potash.
Exports of energy products increased by $4.7 bil-
lion, while exports of potash more than doubled,
increasing by $3.1 billion in 2008. Exports of
agricultural products also made strong gains:

the province’s wheat exports rose by $1.4 billion;
canola seed exports were up by $604.8 million;
dried leguminous vegetables exports were up by
$531.5 million; canola oil exports were up by
$301.5 million; barley exports were up by $139.5

million; flaxseed exports were up by $139.4 million;

and exports of oats were up by $76.7 million.

Exports from Alberta were up $28.0 billion

(33.9 percent) to $110.8 billion in 2008 largely

on the strength of energy products, which advanced
$24.0 billion. Crude oil (up $19.6 billion) accounted
for much of the increase, while petroleum gases
(principally natural gas) accounted for $4.2 billion
of the increase and coal for $246.0 million. Sulfur
exports posted a $1.4 billion increase and wheat
and canola exports also benefited from strong prices
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and a good harvest, rising by $713.2 million and
$666.6 million, respectively.

Exports from Newfoundland and Labrador ad-
vanced $3.1 billion to $14.6 billion in 2008. Energy
and iron ore were behind the gains as exports of
crude oil were up by $1.5 billion, exports of non-
crude oil were up by $1.1 billion, and exports of
iron ore were up by $613.9 million.

Ontario accounted for 39.0 percent of all Canadian
merchandise exports, followed by Alberta at

22.9 percent, Quebec at 14.7 percent, and British
Columbia at 7.0 percent (Figure 5-1). The 6.0 per-
cent decline in Ontario’s share was largely offset by
Alberta and Saskatchewan, whose shares increased
by 4.5 percent and 1.9 percent, respectively.

Imports increased to all regions in Canada, with

the exception of the Yukon, where they slipped

3.8 percent. Double-digit advances were registered
for the remainder of the provinces and territories,
except for Ontario, where imports increased by $1.3
billion (0.6 percent) to $241.6 billion. The largest
increases, by value, were recorded for Quebec (up
$7.5 billion), British Columbia (up $4.3 billion),
and Alberta and New Brunswick (up $3.4 billion
each). Energy products accounted for much of these
increases, due partly to the high energy prices over
the year.

Ontario accounted for over half of Canadian
merchandise imports (55.8 percent), followed by
Quebec (18.1 percent), and British Columbia and
Alberta, at 9.9 percent and 5.1 percent, respectively
(Figure 5-2).
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Overview of Canada’s Investment Pe
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Global Direct Investment Inflows
lobal capital markets have played a critical
role in the rise of globalization over the last
few decades, and total cross-border flows

have risen dramatically in both the developing and

developed worlds (Figure 6-1). Of these flows, the

| important as it more directly impacts the real econ-

‘ omy. The world stock of FDI has increased dramati-

| cally - over 19 fold between 1982 and 2007 - to

| reach US$15.2 trillion. This increase in direct in-

| vestment is linked to the growth of multinational
enterprises (now estimated at 64,000), their foreign
affiliates (which are estimated to employ 81.6 mil-
lion workers), and the rise of global value chains.

In 2008, FDI flows remained strong but fell from
the record performance of 2007. Between 2004 and

3

Ficure 6-1

Giobal Lamita

rise in foreign direct investment (FDI) is particularly

2007, global FDI flows more than doubled as a re-
sult of strong global economic growth, increases in
corporate profits, higher stock prices, growth in pri-
vate equity and hedge funds, and the increasing role
of state investment agencies in emerging economies.

The global economic crisis which took hold with
force in the second half of 2008 has reversed these
drivers (with the exception of state investment agen-
cies), generating slower world growth in 2008 (and
a forecasted contraction in 2009), tight credit condi-
tions, plunging profits and stock prices, and in-
creased the difficulty in assessing risk. These factors
have reduced both the ability of firms to invest in-
ternationally and their willingness to do so. Corpo-
rate and industry restructuring as well as lower asset
prices will provide some new opportunities for FDI
flows in 2009 amid otherwise weak flows, but like
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TABLE 6-1
Global FDI Inflows for Selected Regions and Economies, 2004-2008 (US$ billions and percent)

2008
ANNUAL SHARE OF
Host ReGion/EcoNOMY 2004 2005 2006 2007 2008 GROWTH WORLD INFLOWS
World TYT.T 958.7 1411.0 1833.3 1449.1 21.0

Developed economies 403.7 611.3 940.9 1247.6 840.1 -32.7 58.0
Canada® -0.5 28.1 61.1 VIT7iT 40.2 -65.8 2.8
United States 135.8 104.8 236.7 2328 220.0 -5.5 15.2
Japan 7.8 2.8 -6.5 225 17.4 -22.7 12
E.U. 27 2143 498.4 562.4 804.3 Dot -30.7 38.5
France 32.6 85.0 78.2 158.0 114.3 -27.7 79
Germany -10.2 42.0 55.2 50.9 26.0 -48.9 1.8
Italy 16.8 20.0 39.2 40.2 2.3 -94.3 0.2
Netherlands 4.6 47.7 8.0 99.4 29.5 -70.3 2.0
United Kingdom 56.0 177.9 148.2 224.0 109.4 -51.2 e
Czech Republic 5.0 11.7 6.0 9.1 114 253 0.8

Emerging and Developing 283.6 316.4 413.0 499.7 SLAT 3.6 35.7

Asia and Oceania 1712 210.6 2743 320.5 3135 -2.2 216
China 60.6 2% Al 83.5 92.4 10.7 6.4
Hong Kong 34.0 33.6 45.1 59.9 60.7 ] = 42
India 5.8 7.6 19.7 23.0 36.7 59.6 2.5
Singapore 19.8 13.9 297 241 10.3 -57.3 0.7

Latin America and the Caribbean 94.4 76.4 929 126.3 143 12.7 9.8
Brazil 18.1 151 18.8 34.6 41.7 20.5 29
Chile 0.2 7.0 T4 155 17.8 228 12
Mexico 229 20.9 193 24.7 20.7 -16.2 et

Africa 18.0 29.5 45.8 53.0 61.9 16.8 43
South Africa 0.8 6.6 -0.5 il 12.0 110.8 0.8

SE Europe and the CIS 30.4 31.0 97.2 85.9 91.3 6.2 6.3
Russian Federation 154 12.9 324 52,5 61.7 17.6 45

Source: UNCTAD World Investment Report 2008 and Press Release on Global Investment January 2009

a Since data for Canada is not available from UNCTAD for 2008, these data are from Statistics Canada, converted to US$ using the
end of year exchange rate.

Note: Growth rates may appear different from UNCTAD investment release due to rounding.

other aspects of the world economy, the speed and combined increase of US$38.9 billion (up 20.1 per-
the degree to which global FDI flows will revive cent). Among the types of flows, mergers and acqui-
over the next several years depends on the strength sitions (M&As) led the worldwide decline, falling

of the overall global economic recovery. 27.7 percent. Despite this drop, cross border M&As

' i 1d FDI fl Figure 6-3).
Global FDI inflows fell by 21.0 percent in 2008 continue to dominate wor ows (Figur )

to US$1.45 trillion (Table 6-1, Figure 6-2). This Among developed countries, inflows to the EU
decline was caused by lower inflows in developed fell particularly sharply, by 30.7 percent to
economies, which fell 32.7 percent to US$840.1 US$557.4 billion. The drop was led by the larger
billion, whereas inflows to developing economies European economies: a 48.9 percent drop in
managed to squeeze out positive growth of 3.6 per- Germany to US$26.0 billion, a 51.2 percent drop
cent with inflows reaching $US517.7 billion. The in the U.K. to US$109.4 billion, and a 94.3 percent
BRIC economies as a group led growth among fall in Italy to just US$2.3 billion. The United States

developing and emerging economies, posting a remained the largest single country destination for
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FiGURE 6-4

Global Direct Investment Outflows (2005-2007 average shares)
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Data: UNCTAD, WIR 2008.

FDI inflows into countries in South-East Europe
and the Commonwealth of Independent States
grew 6.2 percent to US$91.3 billion. Two-thirds of
the flows were into Russia, which rose 17.6 percent
to US$61.7 billion.

Global Direct Investment Outflows

Direct investment outflows during 2005-07 contin-
ued to be dominated by developed countries, but
the share of outflows from developing countries has
increased (Figure 6-4). EU countries dominated
outflows during this period (56.9 percent of total
outflows). The U.S. had a 13.1 percent share, just
above the share of the developing world excluding
China at 12.3 percent. Despite perceptions of a
rapid increase in Chinese direct investment abroad,
over this period China averaged only a 1.3 percent
share of outward flows, although flows from China
were on the rise. Canada averaged a 2.9 percent
share, slightly above our share of the world econ-
omy.

Canadian Performance - FDI
Stocks?®

FDI provides benefits to Canadian firms through
the transfer of knowledge, technology and skills,

FIGURE 6-5
(Canada’s Inward and Outward Stocks of FDI
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Data: Statistics Canada.

and increased trade related to the investment, all
of which contribute to productivity growth and
competitiveness. FDI is also one of the ways in
which Canadian companies can integrate into
global value chains.

Canada has experienced significant growth in both
inward and outward stocks of FDI over the last

25 years, although our share of world inflows de-
clined over this period. Inward investment picked
up significantly between 2004 and 2007 as a result
of a jump in cross-border M&As, strong economic
growth, and investment in the resource sector,
before slowing in 2008.

Canada’s inward FDI stock in 2008 rose just

2.8 percent from $491.3 billion to $504.9 billion
(Table 6-2 and Figure 6-5). This is a large slowdown
from the 12.0 percent increase in 2007 and

10.3 percent increase in 2006. The flat performance
reflects the almost zero growth (0.3 percent) in
U.S.-held stock, as U.S. investors hold the majority
of the direct investment stock in Canada. The in-
vestment stock for the rest of the world excluding
the U.S. grew by 6.4 percent, increasing the diver-
sity of foreign investors in Canada.

3 This section focuses on investment stocks, rather than flows which are more volatile. The UNCTAD data used in the previous section is
only available for flows for 2008 at the time of writing. Note that changes in the stocks of FDI are not equivalent to investment flows as
the value of investment stocks are also impacted by currency fluctuations and changes in the value of existing investments.
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TaBLE 6-2
Stock of Foreign Direct Investment in Canada by Region (C$ billions and percent)
2003 2008 ANNUAL 2003-2008
REeGION SHARE GROWTH ANNUAL GROWTH?
World 373.7 491.3 504.9 100.0 100.0 2.8 6.2
North America and Caribbean 2423 298.0 299.0 64.9 59.2 0.4 4.3
South and Central America i 11.5 12.1 0.3 2.4 5.1 61.8
Europe 11157 145.2 152.4 299 30.2 4.9 6.4
Africa 0.7 7 1.4 0.2 0.3 -19.7 14.3
Asia/Oceania 17.9 34.9 40.0 4.8 7.9 14.7 17.5
Top-10 Sources
United States 238.1 292.7 293.6 63.7 58.2 0.3 43
United Kingdom 26.0 52.4 54.4 7.0 10.8 3.8 15.9
Netherlands 7.7 30.6 33.9 4.7 6.7 10.6 13.9
France 36.2 g Al 18.5 9.7 3.0 8.7 -12.5
Switzerland il 13.6 5.3 1.9 3.0 12.5 160
Japan 9.9 13.6 13.0 2.6 2.6 -4.6 5.6
Brazil 1T 11.2 11.9 0.3 2.4 6.0 61.1
Germany 6.9 9.2 9.4 1.8 1.9 2{3 6.4
Luxembourg 31 < Sl 0.8 1.1 45 13.0
United Arab Emirates n.a. 33 52 n.a. 1.0 59.7 na,
Emerging Economies
China 0.2 21 2.8 0.1 0.5 3053 66.4
India 0.1 0.4 1.0 0.0 0.2 1377 76.9
Russia n.a. n.a. 0.4 n.a. 0.1 n.a. n.a.

Data: Statistics Canada, stocks.

a Compound average annual growth rate

Note: Shares and growth were calculated using raw data, and might not be reproduced with the data in the table, due to rounding.

The stock of Canadian direct invest abroad (CDIA)
surged in 2008, jumping in value by 23.6 percent
($121.8 billion) to $637.3 billion (Table 6-4 and
Figure 6-5). The rise in the value of CDIA in Cana-
dian dollar terms was primarily the result of the
depreciation of the Canadian dollar versus other
currencies (68.0 percent of the increase). However,
even without the changes in exchange rates the
stock of CDIA grew by $39 billion, a substantial
increase. Total CDIA has grown dramatically over

the last five years, rising 54.6 percent in value
since 2003.

Canada’ net direct investment position, which is
the difference between Canadian direct investment
abroad and FDI in Canada, widened dramatically
to $132.4 billion in 2008, up from $24.2 billion
in 2007. 2008 marked the twelfth consecutive
year that Canadian direct investment abroad has

exceeded inward foreign direct investment, making
Canada a net exporter of capital since the mid
1990s. 2008 also marks the first year that Canada’s
direct investment in the United States outstripped
U.S. direct investment into Canada (Canada’s

net direct investment position with the U.S. was
positive at $17.1 billion in 2008, compared with

a deficit of $62.1 billion in 2007).

Regional and Sectoral Shares in
the Stock of Canada’s inward FDI

Investors from the United States continued to hold
the majority of Canada’s FDI stock, with a 58.2 per-
cent share at $293.6 billion (Table 6-2, Figure 6-6).
The year 2008 was very weak in terms of invest-
ment from the U.S., with the U.S. stock of FDI
recording growth of less than $1 billion, the weakest
year for investment from the U.S. for at least twenty
years. This continues a longer-term trend of a de-
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FIGURE 6-6
Shares of the Stock of FDI in Canada (2008)
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clining U.S. share of direct investment in Canada,

which averaged 66.0 percent in the 1990s and
62.3 percent so far this decade. This share has

V1. OVERVIEW OF CANADA’S INVESTMENT PERFORMANCE

In 2008, the stock of FDI from Europe increased
by 4.9 percent to $152.4 billion. European coun-
tries accounted for 6 of the top ten sources of direct
investment into Canada in 2008 and 30.2 percent
of Canada total inward stock. The investment
stock from the United Kingdom, the second largest
source of FDI into Canada, grew by 3.8 percent

to $54.4 billion. The stock of FDI from the
Netherlands continued to rise, up 10.6 percent to
$33.9 billion. The value of investments from France
increased by 8.7 percent to $18.5 billion, although
this was little more than half the value of French
investments in Canada in 2003. Investment from
Germany continued to lag behind other large
European economies, growing by 2.3 percent to
$9.4 billion.

FDI from South and Central America continued to
grow in 2008 albeit at a slower pace than in recent
years, rising 5.1 percent to $12.1 billion. FDI from

shifted towards investors from South and Central

this region has risen from just $1.1 billion five years
America, Asia and Oceania, and Africa, which com-

ago. This growth is almost entirely attributable to
investment from Brazil, which has 98.8 percent of
the region’s stock of FDI in Canada. Much of Brazil’s
growth occurred in 2006 as a result of large M&AS
like the purchase of Inco by CVRD. Brazil remains

bined now have over a 10 percent share of Canada’s
inward FDI. Over the 2000s Europe’ share also in-

creased from an average share of 25.3 percent in the
1990s to an average of 29.8 percent.

TaBLE 6-3
Stock of Foreign Direct Investment in Canada by Selected Industry (C$ billions and percent)

2003-2008
ANNUAL GROWTH?

2008 ANNUAL
GROWTH

2007 2008 2008 SHARE

Manufacturing 178.1 174.5 34.6 -2.0 &4
Primary Metal 32.1 30.4 6.0 -5.3 40.1
Chemical 22.8 25.0 5.0 9.9 32
Transport Equipment 26.2 19.9 3.9 -24.1 4.8
Petroleum and coal 20.8 24.0 48 15.4 117
Paper and Wood products 14.0 13.8 2.7 -1.7 -0.3 w
Mining and Oil and Gas extraction 928 1014 20.1 92 17.0 I
Oil and Gas extraction and support 71.5 76.6 152, i 132 ‘
Mining 21.4 24.8 49 16.1 37.2 f
Finance and Insurance 58.7 60.4 12.0 3.0 5.8
Management of Companies 59.9 60.8 12.0 1 24 l
Other 10.0 11.2 22 12.0 12.9
Information and communication technologies (ICT) 17.2 20.1 4.0 171 -2.8 }
All Industries 4913 5049 100.0 28 6.2

Data: Statistics Canada.
a Compound average annual growth rate l

Note: Shares and growth were calculated using raw data, and might not be reproduced with the data in the table, due to rounding.
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in seventh place among all investors in Canada,
ahead of all other BRIC and developing countries.

Investments from Asia and Oceania continued

to grow strongly in 2008, up 14.7 percent, raising
the total stock from the region to $40.0 billion,

(or 7.9 percent of the total inward stock). The
largest investment stock from this region remains
that of Japan at 32.5 percent of the total Asia/
Oceania stock in 2008, although Japan’s share

has fallen from 55.3 percent in 2003, and its

stock declined 4.6 percent in 2008 to $13.0 billion.
Investment from the United Arab Emirates (UAE)
has increased from negligible levels in 2003 to $5.2
billion in 2008, vaulting the UAE into tenth place
among foreign investors in Canada. Chinese invest-
ments have also grown substantially, up 31.3 per-
cent in 2008, although China’s overall share remains
small at just 0.5 percent ($2.8 billion). Investment
from India jumped 137.7 percent in 2008, but
stands at just $1.0 billion, up from $430 million.

The stock of FDI from African countries fell

19.7 percent to $1.4 billion in 2008. While repre-
senting a small share of Canada’s total inward in-
vestment, this is almost double the amount invested
in 2003 and over ten times larger than the $114
million invested in 2000.

Inward direct investment in 2008 continued to
rise at a strong pace in energy related sectors (see
Table 6-3). The investment stock in petroleum and
coal manufacturing was up 15.4 percent to $24.0
billion, and FDI in oil and gas extraction and sup-
port was up 7.2 percent to $76.6 billion, and now
has a 15.2 percent share of the inward FDI stock,
up from just 7.2 percent in 2000. The mining sector
also grew strongly at 16.1 percent to $24.8 billion,
and has averaged a staggering 37.2 percent com-
pound annual average growth rate since 2003.

Investment in manufacturing declined by 2.0 per-
cent in 2008 to $174.5 billion, a 34.6 percent
share of total inward FDI, down substantially from
its 48.4 percent share in 2000. The stock of invest-
ment in the manufacturing of transport equipment

led the decline in 2008, dropping 24.1 percent to
$19.9 billion. Chemical manufacturing was a bright
spot for the manufacturing sector with an increase
of 9.9 percent to $25.0 billion. The value of the
stock of FDI in the Information and Communica-
tions Technologies (ICT) sector jumped 17.1 per-
cent to $20.1 billion, after declining in 2007.

Regional and Sectoral Shares in
the Stock of CDIA

The U.S. remains the most important destination
for Canadian direct investment abroad, surging
34.8 percent ($80.2 billion) in 2008 to $310.7
billion (Table 6-4, Figure 6-7). Nearly two thirds
of this was the result of currency effects ($52.5
billion), but even without the change in the ex-
change rate the growth of CDIA in the U.S. would
have been strong at $27.6 billion. This increased
the U.S. share of CDIA to 48.8 percent, up from
44.7 percent in 2007, partially reversing the trend
of greater diversity in CDIA.

The value of CDIA in Europe increased by 6.1 per-
cent in 2008 to $150.9 billion, although Europe’s
share of CDIA has slipped significantly from 30.2
percent in 2003 to 23.7 percent in 2008. CDIA in
the United Kingdom, the largest destination for
CDIA in Europe, fell 8.9 percent to $54.0 billion.
CDIA in Ireland grew 7.1 percent to $20.5 billion,
and jumped 23.4 percent in France to $18.7 billion.
These three account for $93.2 billion, or nearly

62 percent of Europe’s total CDIA.

Canada’ direct investment in South and Central
America posted strong growth of 13.7 percent in
2008, reaching a total stock of $24.8 billion, with
most investment concentrated in Brazil (up 3.5 per-
cent to $9.2 billion) and Chile (up 9.7 percent to
$6.4 billion).

Canadas direct investment in Asia and Oceania
posted the second strongest regional growth rate
after North America, increasing 16.8 percent to
$36.2 billion in 2008. CDIA to Hong Kong led
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TaBLE 6-4

Stock of Canadian Direct Investment Abroad by Region (C$ billions and percent)

REGION

2003 2007 2008

2003
SHARE

2008
SHARE

2008 2003-2008
ANNUAL GROWTH ANNUAL GROWTH®

World 4122 5154 637.3 100.0 100.0 23.6 9.1
North America and Caribbean 2322 3158 4213 56.3 66.1 Jork 12.7
South and Central America 203 218 2438 4.9 3.9 13.7 A7)
Europe 1243 1422 1509 30.2 23.7 6.1 3.9
Africa 2.2 4.6 4.0 0.5 0.6 -12.4 12.6
Asia/Oceania B3.21 310 562 8.1 5k 16.8 1.8
Top-10 Destinations
United States 169.6 230.6 310.7 z 3l 48.8 34.8 12.9
United Kingdom 439 592 540 10.7 8.5 -8.9 42
Barbados 250 " 320" 490 6.2 i 40.7 11.9
Bermuda 109 183 223 2:7 3.5 2104 15.3
Ireland 19.6 19.1 20.5 4 5.2 T} 0.9
Cayman Islands 125 . lesps o192 3.0 3.0 14.9 9.0
France F1:8L 852 10 8T 2.9 29 234 9.7
Hungary 9.3 92 108 23 167 173 3.0
Germany 9.0 8.7 105 22 1.6 20.4 3.1
Brazil 5.7 8.9 9.2 10 o5 85 9.9
Emerging Economies
China 0.8 2.6 3.6 0.2 0.6 33 33.1
India 0.2 0.6 0.8 0.0 0.1 244 315
Russia 0.2 0.5 0.5 0.0 0.1 0.9 25.1
Data: Statistics Canada, stocks.
a Compound average annual growth rate
e—— growth (up 40.0 percent to $6.0 billion) as well
Shares in CDIA (2003) as China (up 373 percent) to $3.6 billion. CDIA in
Australia, the largest recipient of Canadian invest-
Utied Stairs.— R ment in the region, was virtually flat, rising just
48.8% _——— United Kingdom, 1.4 percent to $7.1 billion. The distribution of

8.5%
__ Barbados, 7.1%
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Cayman Islands,

investment across the region is widespread, with
9 countries having over $1 billion each in
Canadian investment.

The stock of Canada’ direct investment in African
countries fell by 12.4 percent in 2008 to $4.0 bil-
lion, although CDIA in the region is still up by
81.2 percent since 2003.

In 2008, CDIA continued to shift away from

the goods sector and towards the services sector
(Table 6-5). The largest sector for CDIA, finance
and insurance industries, saw a $93.4 billion or
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TABLE 6-5
Stock of Canadian Direct Investment Abroad by Selected Industry (C$ billions and percent)

2008 AnnuaL  2003-2008
2007 2008 2008 SHARE GROWTH ANNUAL GROWTH?

Manufacturing 103.2 116.8 18.3 132 29
Mining and Oil and Gas extraction 78.8 94.0 14.8 19.4 122

Oil and Gas extraction and support 58.1 67.6 10.6 16.4 17.3

Mining 20.7 26.5 4.2 27.8 34
Finance and Insurance 163.4 256.9 40.3 57.2 11.6
Management of Companies 87.2 68.4 10.7 215 15.0
Transport and warehousing 14 ] 171 2.7 13.3 2.0
Information and cultural industries 14.6 21.0 33 45t -5.0
Other 24 39 0.5 472 B
Information and communication technologies 159 18.3 29 14.7 -6.1
All industries 2154 637.3 100.0 23.6 9.1

Data: Statistics Canada.
a Compound average annual growth rate

Note: Shares and growth were calculated using raw data, and might not be reproduced with the data in the table, due to rounding.

57.2 percent increase in value in 2008 to $256.9
billion, and is responsible for over three-quarters

of the total increase in CDIA in 2008, and 59.0 per-
cent of the increase in the U.S. Some of this
increase may be the result of liquidity issues of
Canadian owned foreign affiliates*. The finance

and insurance industries’ share of total CDIA has
risen to 40.3 percent, up from 28.4 percent in 2000.

There was a 21.5 percent drop (-$18.7 billion) in
the value of CDIA in the management of companies
and enterprises sector to $68.4 billion. There was

a large 43.4 percent jump in the value of CDIA in
information and cultural industries, which rose to
$21.0 billion.

Growth in the manufacturing sector was positive
but below the all industry average at 13.2 percent,
raising the value of the total stock to $116.8 billion.
The share of CDIA in manufacturing fell to 18.3
percent in 2008, down dramatically from 31.9 per-
cent in 2000.

4 Statistics Canada, Canada’s Balance of International Payments, Q4 2008.
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Special Fe

New Horizons for Canada:
the Return to a Multi-Polar World

An examination of Canada’s trade and competitiveness performance

in the emerging markets
by Mykyta Vesselovsky

The Emerging World

n extraordinary change has come over the

world in the past twenty years, one that

will be obvious to future generations but
whose repercussions are not yet fully understood
by ours. Technological advances, primarily in the
area of transmission and storage of information,
have shattered the archaic notions of how things
ought to function in most fields, from production
and trade to war and politics.! The new ways of
communicating, organizing and working are invit-
ing the most remote corners of the world to be
actors on the global economic stage; their previ-

ously dormant forces are now part and parcel of

the broad current of human progress. These emerg-
ing economies that are organizing themselves to
compete in the new global marketplace are enjoying
high growth rates, rapid increases in their living
standards (Figure 1) and a rising global prominence.
In 2008, they accounted for 28 percent of world
GDP—up from 17 percent in 1995.2

First among these stand Brazil, Russia, India and
China (BRIC), champions of the emerging world.
Their prominence is not just due to the high rates
of growth they have been recently experiencing,
although those are impressive. In real terms, Brazil’s

1 Consider that establishing a trans-Pacific communication line cost $73,000 in 1975, $2,000 in 1996 and $200 in 1999 (“The Internet
and Latin America,” Rockefeller Center for Latin American Studies, 1999). Communication now is nearly instant and costs under $0.02
a minute; Philip II of Spain, the first trans-Atlantic manager, had to wait several months for a reply from the Americas.

2 Nominal GDP basis, Global Insight, March 2009.
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At a Glance

« Growing integration of the world economy distance. In particular, exports to China,

allows emerging economies that have made
a firm commitment to free markets and good
economic governance to generate sustained
growth. In time, their per capita income can
be expected to converge with that of the de-
veloped world, to the lasting benefit of both.

As only a small part of the gap has been
bridged so far, growth prospects remain
favourable, especially for technology-induced
growth based on productivity improvements.

Tapping into these markets is crucial—thirty
years hence, a gain of just 0.1 percent in the
Canadian share of the import markets of
Brazil, Russia, India and China (BRIC) would
mean an export gain of $29 billion.

Malaysia, Indonesia and Algeria are more than
double what the model predicts. Key markets
where Canadian exports are below potential
include India and Brazil.

In the U.S. market, our comparative advan-
tage lies primarily in the automotive, wood
and paper, and energy sectors. Outside the
U.S. market, our advantage in the agri-food,
metals and minerals, and aerospace sectors is
significantly stronger, but we are at a disad-
vantage in the energy and automotive sectors.

Competitiveness analysis in fifteen of the
biggest emerging markets reveals that Cana-
dian exports in several advanced manufactur-
ing sectors are performing better in most of

these markets than they do globally. Aero-
space, in contrast, underperforms in these
key emerging markets.

 (Canada is already exporting 42 percent more
to emerging and developing markets than
predicted by economic modeling based on
the factors that drive trade, such as GDP and

nations and the rest of the emerging world that
they represent are finding their voices, and these
are increasingly heard in the global debates.

economy has grown by 46 percent since 1995,
Russia’s by 79 percent, India’s by 136 percent and
China’s by a staggering 228 percent.’ But equally
impressive is their growth potential in the future.
They occupy a vast area (29 percent of the land
surface of the globe), contain over 40 percent of

the world’s population and are rich in human and
natural resources. Their influence is felt everywhere,
from the carbon footprint in the atmosphere—

This change, however, is not unexpected if one |
takes a look into the past. In fact, it is the global
imbalance in favour of the West that is a recent
phenomenon. Nearly all of human history was
spent in conditions of near-universal international !
income parity. What is striking about the past few

China’s carbon dioxide emissions more than . : :
centuries of economic development is not the }

doubled between 1990 and 2004, nearly catching
up to the world-leading United States*—to the
emergence of the G20 as a forum to develop a
collective response to the economic crisis. Those

change in country rankings, but the colossal in-
crease in disparity between the rich and the poor
countries. The current income gap between one of
the richest countries, Luxembourg, and one of the

3 Real GDP growth 1995-2008, Global Insight, March 2009. Canada also did well, growing by 47 percent over this period.

4 From 2,399 Mt in 1990 to 5,007 Mt in 2004; U.S. emissions grew 25% to 6,046 Mt in the same period. Human Development Report
2007/2008, UNDP. |
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FiGure |

GDP per capita (PPP), 1980-2007
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poorest, Liberia, is over 500 to 1. Two hundred and This inequality is too great to persist, and economic
fifty years ago, it would perhaps have been around research predicts that it will not. Income conver-

5 to 1, and the broad difference between Europe gence between the rich and the poor countries is a
and East and South Asia was smaller still, some- prediction of virtually all growth theories, starting
where around 1.1-1.5 to 1.° Reliable earlier figures with the classic Solow (1956) and Ramsey (1928)
are not available, but one thing is fairly certain: models. Growth in these models is a dynamic

prior to about 1750, no society had experienced process that trends towards a certain steady-state
sustained growth in per capita income. Average in- income level. This steady income level may be dif-
comes stagnated not far from the level of production  ferent for different countries, and it may be continu-
of an average farmer (subsistence level) with tempo- ously changed by parameters such as technological
rary deviations, quickly corrected by population progress. Subject to these qualifications, these
growth. At any rate, nothing approaching the models state that economic growth is faster in
modern income gap between the rich and the poorer countries, as they are further from their theo-
poor nations existed in 1750 or at any earlier retical maximum income than the richer countries.’

time. Inequality on that scale was only made

ssemstble by the Tndustrial Revoliation This suggests strongly that the differences in wealth

observed today are part of a transitory phenome-
non, and that the convergence of poorer nations

5 Estimates by Paul Bairoch, “Economics and World History,” University of Chicago Press, 1999.

The above points have also been made eloquently in Robert Lucas, “The Industrial Revolution: Past and Future,” 2003 Annual Report
Essay, FRB of Minneapolis.

7 This concept, known as conditional beta-convergence, has received strong support in the economic literature.
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FIGURE 2.

Convergence in Population Growth, 1990-2021
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Source: Office of the Chief Economist
Data: IHS Global Insight

to the living standards of the rich would be a return
to the normal historical experience rather than

a departure from it. As the emerging economies
approach the income levels of the developed coun-
tries, they are undergoing a demographic transition
and their population growth rates are slowing
down, mitigating the greatest historical obstacle

to growth (Figure 2). Several countries such as
Japan and South Korea have successfully taken the
path of growth; other emerging economies are
poised to follow them.

Can we be reasonably sure of these predictions?
Are these not saying that world poverty is decreas-
ing with every year? Yes we can, and yes they do.
World population has grown from 5.3 billion in
1990 to 6.7 billion in 2008, an impressive growth
of 27 percent. However, the world’s real economic
output has grown 67 percent during the same
period. And it is the emerging world that led the

8  Global Insight, March 2009.

—s— |ndia
— Nigeria

way: emerging economies grew by about 120 per-
cent, more than twice the rate of the advanced
ones.® Thus by the end of 2008, on average every
person on the planet was 30 percent richer in real
terms than in 1990.

Certainly, some will find these prospects optimistic.
Economic progress rarely occurs in an unbroken
fashion and is not without its risks. The challenges
of the catch-up process are both difficult and little-
explored, and there may be setbacks and crises
along the way. Export-based growth of Asian
countries must eventually be supplemented and
substituted by domestic demand sources as their
own economies get closer to the size of the U.S.
economy. The ongoing economic crisis is accentuat-
ing the need to find a solution to this dilemma.
What these growth predictions effectively hinge

on is that, as in the past, the emerging economies
will find a way to overcome the challenges as they
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arise, including learning the most effective catch-up
techniques from each other.

It should also be emphasized that the sources and
consequences of this growth merit attention: inter-
nal distributional issues are a problem, and many
societies, from the United States to China, are be-
coming more unequal. In the end, growth must
serve other societal goals: “human development

is the end—economic growth a means.” But as we
will see below, the integration of the world economy
and the growth of global trade has allowed many
countries to find the recipe to sustained growth, and
has thus at least created the potential for the world
to become not only a richer, but also a more equi-
table place in which to live.

Determinants of Growth and the Importance

of Trade

While convergence theory predicts faster growth
for poorer countries, the neoclassical exogenous
growth models from which it arises do not explain
the extent of the observed international income dif-
ferences. Their main assumption, that the eventual
steady income level is largely determined by the
savings rate, is not consistent with the evidence
that shows that savings rates and income levels

are largely uncorrelated. As an example, the leading
industrial powers—the United States and Japan—
have vastly different savings rates, yet their recent
economic history clearly shows them converging to
a similar income level. To explain why some coun-
tries are rich and others are poor, additional issues
must be considered.

The most important of these is productivity. The
ability to produce more output from the same set
of inputs characterizes firms, nations and eras as
more productive. Ultimately, when all factors of

production have been accounted for, a large
residual remains: total factor productivity (TFP).
Interpreted as a combination of changes in technol-
ogy and changes in efficiency in the use of inputs,
it is believed to explain most of the current interna-
tional income differences.

And this is to the advantage of the emerging and
developing world. It has already been noted that
knowledge and information—the basis of modern
productivity—are now spreading at an unprece-
dented rate, and at much lower cost than ever be-
fore. To catch up with the developed world under
these conditions, there is no need to engage in
costly creation of new techniques—only to apply
the existing ones to the economic activities. Innova-
tion and new technology are also likely to produce
large, instant dividends, increasing the likelihood of
their adoption. Finally, only the latest technologies
need to be adopted, bypassing the long process of
iterative invention and improvement. Thus, an up-
dated version of the convergence theory would now
state that those countries that manage to adapt and
use the existing stock of productive knowledge in
producing goods and services more efficiently will
grow faster, and those that are currently using less
of that stock will be able to catch up with others by
adopting more of it.

This catch-up game only became possible recently,
due to the increasingly integrated world economy
and the removal of many barriers, a process that
was accelerated by the end of the Cold War. Global-
ization benefited the emerging high-growth coun-
tries both on the import and export sides. They
“imported what the rest of the world knew, and
exported what it wanted.”° This, then, is the

9 Human Development Report 1996. It goes on to add that “policy-makers are often mesmerized by the quantity of growth. They need to be

more concerned with its structure and quality”.

10 This passage from the World Bank 2008 Growth Commission Report is worth quoting in full: “[emerging markets] imported ideas, technol-
ogy, and know-how from the rest of the world [and] exploited global demand, which provided a deep, elastic market for their goods.
The inflow of knowledge dramatically increased the economy’s productive potential; the global market provided the demand necessary
to fulfill it. To put it very simply, they imported what the rest of the world knew, and exported what it wanted.”

8l
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paradigm for growth and the role of trade in the
integrated global economy.

But have the emerging economies already tapped
into productivity increases as a source of potential
wealth? Is their growth due to increased productiv-
ity or is it largely input-based—in other words, are
they simply building new factories or optimizing
production processes in the old ones? Evidence on
this issue is somewhat mixed, not least because of
the pitfalls in aggregate TFP calculations. Bosworth
and Collins (2003)" study the period spanning
1960 to 2000 and show that if China is excluded,
TFP among East Asian countries grew no more rap-
idly than the world average. Rapid growth in that
region is primarily explained by large increases in
physical capital and contributions from increased
human capital. On the other hand, China has exhib-
ited tremendous productivity growth in the 1980-
2000 period, reaching 5 percent per year in the last
decade. Other studies contend that high growth
rates in the emerging world (including China) are
input-based, particularly due to increased urbaniza-
tion and the consequent transfer of rural labour to
a more productive urban economy. Overall, there
is a broad consensus that China is considerably
ahead of India in TFP growth, and that those two
are ahead of Brazil and Russia. Yet in terms of
overall productivity, evidence shows that emerging
markets, BRIC countries in particular, remain far
behind. For example, in ease of doing business (a
proxy for institutional quality and productive effi-
ciency), the only BRIC country in the top 100 is
China and it ranks 83rd."?

By any measure then, the evidence indicates that
the prospects for long-term growth of the emerging
economies are very encouraging. Only a small part
of the gap separating them from the developed

world has been bridged so far (Figure 1) and there-
fore possibilities for both input-based and TFP
growth have been barely tapped into."> Conditions
for continuing progress include maintaining macro-
economic stability, high rates of saving and invest-
ment, good economic governance, and—perhaps
most important—being able to rely on the inte-
grated global economy with relatively few restric-
tions on trade and capital flows. While the current
economic crisis may disrupt any or all of these in
the short term, a truly seismic change would have
to occur to upset the growth promise of the emerg-
ing world in the long term.

Trends and Projections for Emerging
World Growth

This expected robust growth in the medium and
long term will result in a tremendous opportunity
for Canadian commercial performance, one that it
is important to seize at an early stage. To illustrate
the scope of these developments, consider some
recent trends and projections in key emerging mar-
kets. In the five years from 2003 to 2008, emerging
economies grew at an annual average rate of over

7 percent. Although the current global recession is
affecting these countries significantly (recent fore-
casts suggest that their growth could be below

2 percent this year), economists expect that their
share of world growth will continue to increase,

as the conditions for long-term growth have been
achieved in the last decade, namely structural re-
forms and better macroeconomic policies. In fact,
both the global nature of the ongoing crisis and this
spectacular growth are largely due to the same fac-
tor—the increasing integration of the world econ-
omy. While certainly painful, an economic crisis in
these countries is a far cry from a traditional crisis
involving famines or plagues, or a permanent crisis

11 Barry Bosworth and Susan M. Collins, “The Empirics of Growth: An Update,” The Brookings Institution.

12 World Bank, Doing Business 2009 Report. Note that Singapore is number one in this ranking.

13 Of course, emerging economies differ widely among themselves and assessing limits to growth should be done with care. For example,
Brazil’s urbanization ratio is 85 percent, higher than most advanced countries, so little growth is to be expected from that source; but
China at 42 percent and India at 29 percent have the most to gain from engaging their rural population in more productive processes.
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of unobserved rural poverty, whose incidence and
harm have been drastically reduced by their recent
economic progress.

Consider this:

¢ China already replaced Germany as the
third-largest economy in 2007 and is on
its way to surpassing Japan around 2010.
It is expected to overtake the U.S. econ-
omy as the world’s largest around 2025.

* PricewaterhouseCoopers (PwC) estimates
that by 2050, China’s GDP will exceed that
of the United States by about 30 percent,
both at market exchange and PPP.

* In the same year, India is projected to
nearly catch up with the United States,
while Mexico, Russia and Indonesia will
overtake the German, U.K. and French
economies.

* The top emerging economies—consisting
of the BRIC countries, Mexico, Indonesia
and Turkey, the so-called E7—will over-
take the current G7 and are projected to
be 50 percent larger than the G7 by 2050.
In 2007, E7 economies corresponded to
about 25 percent of the size of the G7.

¢ BRIC international merchandise trade
overtook that of the U.S. in 2007.

* PwC projects the following countries will
have a larger GDP than Canada by 2050:
Mexico, Indonesia, Vietnam, Turkey and
Nigeria.

Overall, the currently emerging economies will con-
stitute the majority of the top 10 economies list in
2050, replacing several advanced economies, such
as Italy and Spain (Table 1).

TasLE I.

Largest Economies: 2008, 2039 and 2050

Rank GDP in 2008 GDP in 2039 (GI)  GDP in 2050 (PwC)
1 Us. China China
2 Japan LIS Us.
3 China India India
) Germany Japan Brazil
> France UK. Japan
6 UK France Mexico
7 Ttaly Germany Russia
8 Russia Italy Indonesia
9 Spain Russia Germany
10 Brazil Turkey UK.

Source: IMF World Economic Qutlook, THS Global Insight and Price-
waterhouseCoopers projections (2008).

Such long-term projections may prove to be overly
optimistic as they neither account for any shocks
that will affect these economies throughout this
period, nor for the inherent risks to macroeconomic
stability, governance and free-market commitment.
As projections by PricewaterhouseCoopers (PwC)
also rely significantly on labour force growth, these
may end up being optimistic for countries with fast-
growing populations. More conservative estimates
by IHS Global Insight (GI) project fewer drastic
differences in the top 10 club in 2039. GI estimates
that the nominal GDP of emerging economies will
exceed that of traditional advanced economies by
2030. But by any accounts, a major realignment
will take place in world patterns of trade, output
and wealth. By 2039, the combined GDP of emerg-
ing markets and developing countries will represent
58.7 percent of the world’ total GDP (GI projection,
April 2009).

Impact of Emerging Markets Growth on
Canadian Commercial Interests

Canada is a trading nation. Our trade openness
ratio is second only to Germany’s among the G7.
Consequently, any major shifts in global output

and trade are likely to have relatively strong impacts
on Canada. To estimate the effect on Canada’s
commercial performance, we conducted a brief
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FIGURE 3.

Canadian Shares of BRIC Import Markets
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market share analysis of Canadian exports to
BRIC countries.

First, we compared the evolution of the total im-
ports of BRIC countries with their imports from
Canada.' For BRIC as a whole between 1999 and
2007, total imports have grown at an average
annual rate of 17.8 percent (at current prices,

in Canadian dollars), compared to 14.5 percent
growth in imports from Canada'. This indicates
that Canada’s market share in these key emerging
markets has declined, as shown in Figure 3. Note,
however, that this is in line with Canada’s overall
merchandise exports falling significantly as a per-
centage of GDP between 1999 and 2007 (Table 2).

Had Canadian exports kept pace with the growth of
the BRIC imports (i.e., assuming a “constant market
share”), the increase in Chinese imports from
Canada over 1999-2007 would have been approxi-

mately one third greater ($10.9 billion instead of
the actual increase of $8.3 billion). Thus the overall
competitiveness effect over 1999-2007 in China is
equivalent to a $2.6 billion export loss; in Brazil, the
export loss is $0.7 billion. This contrasts with small
export gains in Russia ($73.5 million) and in India
($19.0 million). Retaining market share in these
emerging markets is by no means easy, but given
their projected growth in import demand, the re-
wards of doing so are immense.

How immense? Let us take a look thirty years into
the future. To do so, we examined Canada’s exports
to the world (top 20 destinations for Canadian mer-
chandise, representing 95 percent of our exports),
and developed three possible scenarios for 2038
based on forecasts by Gl for the size of BRIC import
markets in that year. The first scenario assumes
Canada is able to maintain its current market share
in BRIC markets. The second scenario posits that
Canada is able to increase its market share in these
markets by a mere one-tenth of a percentage point.'®
The last scenario (pessimistic) is one whereby our
market share decreases by one-tenth of a percentage
point, continuing on its current downward path.

The results of this analysis are shown in Table 2.
Overall, the potential effect of increasing our market
share in BRIC countries by just one-tenth of a per-
centage point by 2038 is equivalent to $29.1 billion
in extra export earnings in that year.'” Moreover, if
Canada is able to maintain its 2007 market share
everywhere in the world, our exports-to-GDP ratio
would increase to 39.2 percent in 2038 (exceeding
the 1999 level). With an increase of just one-tenth
of a percentage point in market share in BRIC

14 Note that data are from Brazil, Russia, India and China official statistical agencies. Trade figures were converted to Canadian dollars to

conduct the analysis.

15 Growing regional trade among East Asian economies, particularly with China, is a contributing factor.

16 The choice of 0.1 percentage point allows this analysis to be scaled to larger increases or decreases proportionally. For example, the com-
petitiveness effect of a fall in market share of 0.5 percentage points in China ($101.9 billion) would be five times as great as that of a

0.1-percent decrease ($20.4 billion).

—

7 Total gains depend on the dynamic path of the market share increase.
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TABLE 2.
Impacts of Changes in BRIC Market Share

2038 ScenARIO | SCENARIO 2
1999 2007 Constant 2007 MS  0.1% increase in MS 0.1% decrease in MS
Market Share 2.0% 1.4% 1.4% 1.5% 1.3%
Brazil Canadian Exports ($ bn) 1.4 1.8 10.9 11.6 10.1
Competitiveness effect ($ bn) - 0.8 -0.8
Market Share 0.6% 0.6% 0.6% 0.7% 0.5%
Russia  Canadian Exports ($ bn) 0.2 1.3 7.9 9.1 6.7
Competitiveness effect ($ bn) - 12 -1.2
Market Share 0.8% 0.8% 0.8% 0.9% 0.7%
India  Canadian Exports ($ bn) 0.5 1.8 53.3 60.1 46.6
Competitiveness effect ($ bn) - 6.8 -6.8
Market Share 1.4% 1.1% 1.1% 1.2% 1.0%
China  Canadian Exports ($ bn) 35 11.7 234.2 254.6 213.9
Competitiveness effect ($ bn) - 204 -20.4
BRIC Total Competitiveness effect . 291 291
($ bn)
Canadian Exports-to-GDP ratio (%)* 36.8 28.8 39.2 39.7 38.6

*Calculations based on adjusted top 20 countries’ imports from Canada, and GI forecast.

countries, Canada stands to increase this ratio to
39.7 percent in 2038.

If our market share in BRIC countries continues to
decline, we stand to lose: $20.4 billion worth of ex-
ports in China, $6.8 billion in India, $1.2 billion in
Russia, and $770 million in Brazil.

These figures, based on GI forecasts for the growth
of BRIC demand for merchandise imports, under-
score the potential consequences for Canada of
adopting a policy of active engagement in key
emerging markets to benefit from the fast growth
in these countries: thirty years hence, a 1 percent
increase in our BRIC market share would be worth
$290 billion in exports.

Canadian Trade With the Emerging
Markets: Are We Missing
Opportunities?

Given the rising importance of the emerging mar-
kets, and Canada relatively large distance from
most of them, a crucial question arises: Is our
proximity to the United States (and, relatively

speaking, to most of the OECD countries) prevent-
ing us from seeing the opportunities in the emerg-
ing and developing world? Are we, in effect,
over-trading with developed countries and under-
trading with the rest? This question can be an-
swered by an inquiry into the roots and causes of
international trade according to economic theory.
We conducted this exercise by employing the
widely used, intuitively appealing and empirically
successful gravity model. The idea behind this
model originated with Newton’s law of gravity
(hence the name), which simply states that the
force of attraction between two objects is directly
proportional to their masses and inversely propor-
tional to the square of the distance between them.
Similarly, in the economic context, trade flows
between two partners are assumed to be positively
related to their economic masses (GDP) and nega-
tively to the trading distance. With some additional
variables that help explain trade flows, this sets
up a powerful and robust model—in the sense of
explaining a large proportion of variation in trade
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The Gravity Equation

tional to the distance between them, as follows:

vector A.

the following gravity equation:

A gravity model expresses an empirical regularity well known to trade economists, stating that trade
flows between two countries are directly proportional to their economic size and inversely propor-

vy
Xij=A —-D—(l)

j

(X: trade flows, Y: GDP, D: distance)

Taking logarithms of both sides results in a standard log-linear form of the gravity equation, which is
occasionally augmented by several other variables, according to the theoretical origins of the model
or else thought to be of empirical importance. Those variables are assumed to be contained in the

However, the intuitive appeal of this specification was, until recently, not grounded in formal economic
theory. Work by Anderson (1979), Deardorff (1998) and Anderson and van Wincoop (2003) estab-.
lished that to avoid the omitted variable bias and ad hoc specification, the gravity equation should be
formally derived from theory. Following Anderson and van Wincoop (2003), among others, we used

InX},= In Y} £ 1nDCj+ lnPij+ WTOJ.+ FTAj+ LANDJ,+ ENJ. +FR),+EMEJ.(2)

where X is Canadian exports to country j, Y is its real GDP, D is its distance from Canada, P, is the rela-
tive producer price index, and the other terms are dummy variables for WTO membership, free trade
agreement (FTA) with Canada, being landlocked, having English or French widely spoken, and being
an emerging or developing economy according to the IMF in 2008.

flows (70-80 percent) and doing so consistently
across countries and time periods.

We estimated this equation for the 2000-2007
period, modeling Canadian exports to all destina-
tions where data permits (over 170 countries in all),
and allowing for time variation across the years.
Exports are explained by GDP, distance, price levels,
WTO membership, FTA with Canada, use of Eng-
lish/French, being landlocked, and being an emerg-
ing/developing economy. The estimated coefficients
were then used to generate predictions for 2007
Canadian export trade values that stem from the
gravity theory. The difference between these predic-
tions and the actual observed values determines
whether we are, according to the model, over- or
under-exporting to a particular country or region.

Our key finding was that the “emerging and devel-
oping markets” effect was positive (0.35) and
strongly significant. This means that between 2000
and 2007, Canada was exporting 42 percent more
to an average emerging or developing country than
to a developed country, after adjusting for size, dis-
tance and all other factors considered by the model.

These results show that rather than missing oppor-
tunities and under-exporting to the emerging world,
Canada is trading more than expected with the
emerging and developing world. How can we
explain this result? Several factors could be at play.
First, the Canadian export product mix may be
more attractive and better suited to the current
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needs of emerging markets—meaning that we
possess a comparative advantage in the goods that
they predominantly import. Second, Canadian ex-
porters could already be taking advantage of poten-
tial opportunities in the emerging world, on account
of its expected growth, and establishing themselves
in those countries with a view to the future. Further
research would be necessary to assess the validity

of these hypotheses, as well as to investigate other
potential explanations.

Country and Regional Analysis

The vast majority of our exports (93.7 percent)

are expected to end up in the advanced economies.
Canada slightly under-exports to these (by 1.4 per-
cent), but significantly over-exports to Asia (by

TaBLE 3.
Determinants of Canadian Exports

VARIABLES CoEF. T P>|T1|
Real Output 1.04 72.95 0
Distance -1.06 -14.19 0
Price Levels 0.4 491 0
WTO 0.46 6.64 0
FTA 0.19 1.21 0.227
Landlocked -0.49 -7.07 0
English 0.65 10.88 0
French 0.13 1.89 0.059
CamRTEg e 035 347 0001
Developing

Constant -0.57 -0.64 0.524
Observations 1359

R2 0.89

very good fit.

value of 1.

estimates.

Gravity Trade Model: Interpretation of Regression Results (Table 3)

¢ Overall, the equation explains 89 percent of variation in Canadian exports across the period—a

* The reported coefficients are expressed as elasticities, measuring the proportional change in exports
in response to a small change in the independent variable.

* The results of the estimation produce significant, expected and robust coefficients.

* The coefficient on the real output is significant and positive, as expected, and close to the theoretical
* Distance has the expected negative coefficient close to -1, which is roughly in line with typical

* Price levels have the expected positive effect: countries with higher internal prices import more.

* The WTO membership of the destination enhances our merchandise exports, while the FTA effect
is positive but not proven beyond a doubt (or “statistically significant”)—possibly due to the small
number of FTAs Canada has concluded. Being landlocked impacts trade negatively.

* Spoken English has a strong positive effect, while French is positive but not statistically significant.

* The “emerging and developing markets” variable is positive and significant at the 1 percent level,
with an “over-export” factor to these equal to exp(0.35) = 1.42.
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TaBLE 4.

Predicted and Actual Canadian Exports by Region, 2007

EXPORTS, OvVER/UNDER,

GROUPINGS A % SHARE
PREDICTED AcTuAL PReDICTED  ACTUAL

Advanced Economies 391,398 385,937 -5,461 -1.4% 93.7% 92.3%
Africa 1,811 2,660 849 46.9% 0.4% 0.6% 0.2%
Emerging Europe 4119 3,209 910 -22.1% 1.0% 0.8% -0.2%
Eastern Europe 2,753 1,758 -996 -36.2% 0.7% 0.4% -0.2%
CIS 1,366 1,451 85 6.2% 0.3% 0.3% 0.0%
Asia 8,275 14,397 6,121 74.0% 2.0% 3.4% 1.5%
East Asia 5,382 11,680 6,298 117.0% 1.3% 2.8% 1.5%
South Asia 2,893 2,717 -176 -6.1% 0.7% 0.7% 0.0%
Middle East 15233 1,673 440 35.7% 0.3% 0.4% 0.1%
Latin America and Caribbean 11,073 10,034 -1,039 -9.4% 2.6% 2.4% -0.2%
TOTAL 417,910 417,910 0 100% 100% 0%

* Some countries for which 2007 data are missing are not included in these results, notably the UAE.

TABLE 5.
Predicted and Actual Exports by Selected Country, 2007 (US$M)

COuNTRY AcTuaL EXPORTS PrepicTep Exports  OVER/UNDER TRADING % OVER/UNDER
Malaysia 557 158 399 252.2%

Indonesia 936 312 624 200.2%
Algeria 479 162 318 196.4%
China 8,908 4,340 4,568 105.2%
Netherlands 3,751 1,847 1,903 103.0%
Saudi Arabia 648 490 158 32.3%
South Africa 733 559 174 31.2%
Venezuela Thk: s 627 87 13.9%
Colombia 618 563 55 9.8%
Japan 8,597 8,110 487 6.0%
United States 332,002 330,263 1,739 0.5%
Egypt 326 337 (11) -3.2%
Russia 1,072 1,116 (44) -3.9%
United Kingdom 11,932 14,497 (2,566) -17.7%
Brazil 1,418 1,853 (435) -23.5%
Mexico 4,637 6,125 (1,488) -24.3%
India 1,702 2,455 (753) 30.7%
Turkey 631 995 (364) -36.6%
Germany 3,632 7,820 (4,188) -53.6%
France 2,922 6,866 (3,944) -57.4%

*Although the table shows significant under-exports to Mexico, this finding could be susceptible to export destination data issues
(i.e., transhipments to Mexico through the United States incorrectly recorded as exports to the United States.)
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74 percent), particularly to East Asian countries
such as China and Indonesia, and to Africa (by

47 percent) (Tables 4 and 5). Trade with East Asia is
more than double expected, generating over-exports
of over $6 billion. This raises the share of this region
in our exports from the expected 2.0 percent to

3.4 percent and largely balances our under-exports
to the advanced economies. Other regional results
are of interest as well. There is substantial over-
exporting to the Middle East (by 36 percent), and
under-exporting to Emerging Europe by 22 percent
(all due to Eastern Europe, as CIS actually shows
modest over-exports). Both South Asia and Latin
America are characterized by small under-exports

(6 to 9 percent). Note that these estimates take into
account the emerging market effect discussed in the
previous section, and any over/under-exports are in
addition to that effect.

A detailed country analysis shows severe under-
exports to the Western European economies such

as Germany and France (and the U.K. to a lesser
degree). Among BRIC countries, Brazil and India are
the two top under-export destinations in the emerg-
ing world—with -24 and -31 percent respectively.
Conversely, exports to China are more than double
expected, and exports to Algeria and Indonesia are
triple the expected amounts.

These results are not easily accounted for on the
aggregate level;'® considerable differences exist
between countries in our sample that are unac-
counted for by the simple model. The theory of in-
ternational trade provides for several types of trade,
depending on the incentive: trade in differentiated
goods driven by monopolistic competition, trade
driven by factor abundance, and trade driven by
unit-labour requirements (comparative advantage).
As an example, Canada’s reasons to trade with

the United States differ from its reasons to trade
with South Africa (i.e., intra-industry, intra-firm,

differentiated goods flows versus resource exports).
This leads to a divergence of South Africa coeffi-
cients from the predictions of the model. Export
mix matters, and so does Canadian comparative
advantage in areas of specific interest to specific
countries. Thus our understanding of the drivers
of Canadian exports is enhanced with a regional
analysis by sector, undertaken below.

In interpreting the above results, some considera-
tion must be given to the peaking commodity
prices, particularly for food and metals, which are
the primary Canadian exports to some countries

in the sample. However, the appropriate robustness
checks showed that excluding 2007 from the
sample actually slightly increases the over-exporting
factor to the emerging markets—i.e., this factor is
completely unrelated to the 2007 events. Moreover,
while over-exporting to some countries in 2007
can be attributed to higher commodity prices,
there are many cases of over-exporting that are not
commodity-driven. Overall, despite the scale of
these price shocks, they are not found to be the
principal driver for the reported results.

Patterns of Canadian Competitive
Performance: An Examination of
Canada’s Comparative Advantage
in Emerging Markets

The aim of the analysis that follows is to develop a
framework for a detailed analysis of Canada’s trade
with individual countries of interest. To answer
questions about Canada’s performance, an analysis
of trade by sector is necessary, and we employed
the comparative advantage approach to identify
the patterns of Canada’s competitiveness in a given
market. We then compared these with the broad
sectoral patterns of Canada’s competitiveness in
the world market as a whole. Supplemented by

an analysis of local circumstances, sectors that per-
form relatively better in a particular market than

18 Analysis of trade flows by sector could shed more light on the issue, allowing for the separation of commodities and advanced industrial

products which likely follow different trade patterns.
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in Canada’s overall global benchmark may then be
identified as potential examples to emulate in other
countries (“lessons learned™). Sectors that perform
relatively worse may in some cases be identified as
potential opportunities, and hence targeted for trade
promotion efforts.

Measures of Competitiveness

To measure the competitiveness of Canada’s exports,
we employed the concept of revealed comparative
advantage (RCA)." Dating back to the original
motivation for international trade as expressed by
David Ricardo, this concept is simply an observation
that countries should export goods that they are
relatively good at producing, and import the rest.

To the extent that world trade can be explained by
this simple Ricardian model, the observed competi-
tive patterns may be interpreted as revealing the
underlying comparative advantage through a real-
life experiment.?

To define comparative advantage, it is usually stated
that if the share of a commodity in Canada’s exports
to a country is greater than the share of the same
commodity in the world’s exports to the same
country, then Canada is said to have a revealed
comparative advantage in this particular commodity
in this country. This advantage, however, will be
compensated for by a disadvantage in some other
area, as all commodity shares sum to a value of 1.

For example, the share of construction, mining
and lifting machinery in Canadian exports to
South Africa is 7.7 percent, while the share of

that commodity in global exports to South Africa is
3.9 percent. This means that Canada has a revealed
comparative advantage in construction, mining
and lifting machinery in South Africa relative to
the world.

To actually calculate comparative advantage, we
used the normalized RCA (NRCA)?*! approach,
which allows comparisons across different industry
sectors, countries and time periods. A positive
NRCA value indicates a comparative advantage,
and a negative value indicates a disadvantage.*

Fixing the Benchmark: Canada’s Competitiveness
in non-U.S. markets

To benchmark Canada’s comparative advantage

in the emerging markets, we compared it with

the Canadian RCA pattern in the rest of the world
(which, for the purposes this article, is the world
market excluding the United States), since the pat-
terns of Canada’s RCA in the world as a whole are
driven largely by the disproportionate influence

of the United States on Canadian trade.

The pattern of Canadian exports to the world is very
distinct from its exports to the non-U.S. markets.
The NRCA index shows that in 2006* (and
generally over the 2000-2006 period), in the world

19 The Balassa index (BRCA) was first developed to measure RCA in 1965. See Balassa (1965), “Trade liberalisation and revealed compara-

tive advantage,” Manch Sch Econ Soc Sci 33:99-123.

20 This Ricardian concept would be very poor at explaining modern trade between advanced nations. However, it is still a plausible simpli-
fication for countries that are very different (as is the case for Canada’s trade with emerging markets). Note also that in the presence of
trade barriers and trade costs, RCA is more accurately interpreted as measuring the competitiveness of a country’ export industry
against a competitor in a given market rather than the pure underlying comparative advantage—and this is exactly what we intended to

measure.

21 Yu, Cai and Lung (2009), “The normalized revealed comparative advantage index,” The Annals of Regional Science Vol. 43, No.1

22 Note: NRCA is a symmetric index and the sum of NRCA indices across all trading sectors of a country always equals zero.

23 As we are analyzing total world trade by HS commodity, the latest year of available data with sufficient global coverage is 2006. This
base year should be borne in mind when we compare these benchmarks to individual country results (most of which are available for
2008), but is not expected to invalidate these comparisons. NRCA results differ slightly from year to year, as the analysis over the 2000- '
2006 period shows. However, changes are usually small and occur around the middle of the distribution, for products with moderate

(positive or negative) advantage.
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NRCA=AE/E= ;- E) /E=E/E-EF/ EE

where:

E' = total exports by country i to a destination

E = total world exports to a destination

Normalized Revealed Comparative Advantage (NRCA)

The NRCA index is a refinement of Balassa’s RCA index (BRCA). It is symmetric, with 0 being the com-
parative advantage- neutral point. For a commodity to be at that neutral point (E;), the share of that
commodity in a country’s exports to a destination must be exactly the same as its share in the world’s
total exports to that destination. Any deviation from this neutral point indicates comparative advantage
or disadvantage. NRCA computes this deviation and normalizes it according to the following formula:

NRCA] =comparative advantage of country i in commodity j

E| = exports of commodity j by country i to a destination

E, = world exports of commodity j to a destination

If NRCA; > 0 country i has a comparative advantage in commodity j.

If NRCA{ < 0 country i has a comparative disadvantage in commodity j.

market, Canada held a large comparative advantage
in the automotive, wood and paper, and energy sec-
tors; a small advantage in the aerospace, agri-food,
and metals and minerals?* sectors; a small disadvan-
tage in chemicals and miscellaneous manufacturing;
and a large disadvantage in the machinery and elec-
trical equipment sector.

However, after excluding the United States, the pat-
tern of NRCA in the rest of the world is quite differ-
ent (Figure 5). Canada’s comparative advantage in
the agri-food, metals and minerals, and aerospace
sectors increases greatly, while the wood and paper
sector preserves its advantage. However, automotive
products and particularly energy become areas of
comparative disadvantage, while the machinery
and electrical equipment sector becomes even more
disadvantaged than before. These changes reflect

24  Advantage in metals and minerals dates from 2006 only.

Canada’s different areas of specialization outside
of the U.S. market.

Due to the enormous size and special character of
the Canada-U.S. trading relationship, it dominates
the patterns of Canadian RCA worldwide. Thus
Canada’s RCA in energy in the U.S. market causes
Canada to post a high worldwide RCA in that
sector, and yet Canada is very disadvantaged in
energy exports to the rest of the world (Figures 4
and 5). It may be surprising to think of energy

(or even automotive products) as an area of com-
parative disadvantage for Canada. Yet this is easily
explained when we compare the share of energy

in Canadian world exports (21.1 percent) with its
share when the U.S. market is excluded (4.8 per-
cent). Meanwhile, the share of energy in total global
exports is 15.0 percent. Conversely, while Canada’s
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FiGure 4.

Canada’s NRCA Patterns in the World
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comparative advantage in metals and minerals
seems very low in the world as a whole, this sector
performs impressively in the non-U.S. markets.

This is again due to the fact that the shares of metals
and minerals in Canadian exports to the world
(13.0 percent) versus the world excluding the U.S.
market (19.5 percent) differ greatly.

To address this comparability issue and analyze
Canadian export performance in the emerging
markets appropriately, we studied Canadian NRCA
in the world excluding the United States. Figure 5,
therefore, shows the appropriate benchmark for
our comparison. It will be referred to in the rest of
the analysis for the sake of brevity as the Canadian
pattern of global comparative advantage.

Aggregate versus Full Detail Analysis

The nine-sector broad view discussed above may
hide crucial information. For example, Canada has
a natural comparative advantage in wheat produc-
tion in the world, which may be expected to result
in a higher competitiveness in this area—but
aggregation with the rest of the agri-food sector

FiGURE 5.
Canada’s NRCA Patterns in the Rest of the World (Excluding the

United States)
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conceals that fact (Figure 4). Conversely, although
Canada is at a comparative disadvantage in the
chemicals sector, an RCA analysis at a more disag-
gregated level shows a significant comparative
advantage in fertilizers (Table 6); similarly, in the
world market, Canada’s RCA performance in the
metals and minerals sector shows a disadvantage
between 2000 and 2005; however, Canada has a
clear advantage in aluminum, nickel and articles
thereof, as well as in zinc over that period. There-
fore, a more disaggregated view is useful to nuance
the broadly presented results.

Therefore, to make the analysis manageable yet
informative, we considered two types of sectoral
breakdown: a broad aggregation into nine major
sectors discussed above and a more detailed analysis
based on a DFAIT Clustered Trade Classification
(CTC) system comprised of 53 commodities. This
more detailed CTC analysis frequently yields in-
sights that a broad aggregation would miss.”

Table 6 shows the top 10 ranking Canadian com-
modities by their comparative advantage score

25 However, due to the volume of information, we will only refer to these results in the text. These are available for individual countries of

interest upon request
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TaBLE 6.

Top 10 Commodities by Canadian Normalized Revealed Comparative Advantage (NRCA) in the non-U.S. Markets (2006)

[ (TC Name NRCA
44 Wood and wood pulp 55.90 1
C10 Cereals and seeds incl. canola 54.15 2
C75 Nickel and articles thereof 42.12 >
C88 Aerospace 41.88 iy
C26 Ores and concentrates 33.64 5
C02 Meat, fish, live animals and their products 2345 6
C31 Fertilizers 12.96 7
C84.4 Power-generating machinery 11.20 8
C28 Inorganic chemicals incl. uranium 10.77 9
Cco7 Vegetables, pulses and live trees and plants 6.91 10
in the non-U.S. markets (among the 53 CTC (energy, automotive products and aerospace prod-
commodities). ucts) form sectors of their own due to their size
Canada’s advantage in wood and wood pulp, cereals At Unpsickamoc
and seeds, nickel, aerospace, ores, as well and meat, For analysis, we selected 15 major emerging mar-
fish and live animals is maintained in both the kets in five regions, all of which are in the top 20
world and non-U.S. markets. Our lowest NRCA in destinations for Canadian merchandise exports
the rest of the world is in energy, textiles, automo- in emerging markets. We used country-specific
tive products, iron and steel and their products, and ~ imports data?® to profile a pattern of competitive-
ICT electrical and electronic equipment. Fertilizers, ness with advantages and disadvantages by sector.
power-generating machinery and inorganic chemi- Comparing this to the pattern of Canadian global
cals rank at a fair advantage. comparative advantage, we identified sectors of

; s : better-than-expected performance, using the term
Regional Competitiveness Analysis P P b

by Sectors

An analysis of individual countries is needed in
order to compare the specific patterns of Canada’s
export performance in selected countries to the
global benchmark. To this end, we evaluated

“over-exports” to refer to these, and “under-exports”
otherwise. Over-exporting may provide lessons to
learn for our commerce in neighbouring or similar
countries, while under-exporting may indicate
potential areas of opportunity.?’

competitiveness by sector both at the broad (i.e., Given our definition of comparative advantage as a
nine sectors) and detailed (53 CTC commodities) higher proportion of a commodity in the Canadian
levels on the NRCA basis, with Canadian exports exports to a country than its proportion in the
evaluated against total world exports to the coun- world’s exports to that country, the following may

tries in question. Note that some commodities

26 Country data sources and classifications differ slightly across countries and regions. Import data sources and classifications for NRCA
analysis are as follows: UN Comtrade (World-HS1996; UAE-HS2002; Algeria, Egypt, Saudi Arabia—HS2007); domestic statistical agen-

cies through World Trade Atlas (China, India, Indonesia, Malaysia, Mexico, Brazil, Venezuela, Colombia, Russia, Turkey, South Africa—
HS 2007).

27 A theoretically optimal Ricardian trading pattern would show high variance from sector to sector, indicating a skilful exploitation of
advantage in some sectors combined with an avoidance of involvement in others. In practice, some levelling of this pattern is bound to
occur due to product differentiation and other motivations for trade.
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that sector.

global benchmark.

Guide to Comparative Advantage Charts and Analysis

* Comparative advantage charts use coloured bars to show Canada’s sectoral comparative advan-
tage/disadvantage in a country, while the black outlines show the global benchmarks. The focus is
on the difference between the two (i.e., over- / under-exports) when this difference is significant.

- Above-zero bars show positive comparative advantage.
- Below-zero bars show negative comparative advantage.

- 1f the local advantage (coloured bar) is considerably above the global benchmark (black outline)
in a sector, Canada is over-exporting in that sector.

- 1If the local advantage is considerably below the global benchmark, Canada is under-exporting in

* All advantages and disadvantages are relative and sum to zero on the charts.

» Under-exports can occur in sectors with positive advantage in a particular market, providing the
performance in that sector is below global performance.

» Likewise, over-exports can occur in a sector with negative advantage if performance exceeds the

be possible reasons for under-exporting a given
commodity to a given market:

« abundant local supply of main commodities in
the sector, causing unusual import product mix
(e.g. Russia will import metals, but not nickel
which is locally abundant);

* abundant regional supply of main commodities
in the sector, causing imports from that destina-
tion to substitute for imports from Canada;

* local free trade agreements, which make it
cheaper to import from an FTA partner than
from Canada (trade diversion);

» non-tariff barriers that affect Canada more than
other exporters,

* Canada’ global pattern in that sector (e.g. aero-
space) is mainly formed in other countries that
are dissimilar to the country in question;

» large over-exports exist in another (dominant)
sector in the same country;

« insufficient information or awareness of opportu-
nities in a country.

Identifying which of these factors is relevant in a
particular market would be the subject of further
work building on the local market knowledge
accumulated by the Trade Commissioner Service.
Cases of unexploited opportunities which are
explained by insufficient information are of the
most interest, although the impact of trade prefer-
ences or barriers is also relevant to Canada’s trade
policy development.

In the individual country discussions, rankings
(+/- numbers) denote the relative standing of the
commodity in the local competitiveness ranking
versus the global ranking. The more positive the
ranking, the more a commodity is over-exported
to a particular market, for a maximum possible
rank of +52 (53 commodities in total). Tracking
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these rank movements was one of our principal Asia

means for identifying over- and under-exports.*® Asia is the key area of the emerging world. It is
home to the biggest economic development success
stories in history: Japan and the four Asian Tigers,
which act as role models for their neighbours.
Establishing a solid presence in Asia is crucial to

When discussing comparative advantage only, it is
also useful to speak of a “local top 10” which simply
refers to the top 10 commodities in the local com-
petitiveness ranking.

Normalized Revealed Comparative Advantage (NRCA) in Selected Asian Countries
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28 Tracking rank movements supplements the examination of charts, because the two patterns are not directly numerically comparable
(different axes on the charts are used to represent approximate relative magnitudes).
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the long-term prospects of any exporting nation.
The earlier gravity analysis has shown considerable
over-exporting by Canada to Asia as a whole.

We examined in detail Canadian exports to four key
emerging markets in Asia: China, India, Indonesia
and Malaysia. The broad nine-sector pattern of
Canadian competitiveness in these countries is
depicted in the previous graphs. Our discussion

of common trends in these graphs is followed by
individual country specifics, with some discussion
at the detailed 53-commodity level (CTC).

Common Themes

* With the exception of China, our most competi-
tive sector in these countries is agri-food, where
Canadian performance is on par and sometimes
surpasses our performance in the rest of the
world.

* Canada tends to over-export in the chemicals
sector, showing positive NRCA in all four coun-
tries, particularly in China and Malaysia, while it

is an area of disadvantage in the rest of the world.

* In contrast, the metals and minerals sector is
under-exporting to Asian countries compared to
Canadian performance in the rest of the world,
with the notable exception of China where this
sector held the second-highest advantage in
2008.

* The wood and paper sector under-exports to
India and Malaysia, but is near par elsewhere.

* Competitiveness in the aerospace sector in Asia
could be improved, as we under-export in that
sector relative to the benchmark.

* Miscellaneous manufactured products are over-
exported to India, Indonesia and Malaysia,
although not to China.

* Automotive products are somewhat over-
exported to all four countries.

* Machinery and electrical equipment exports
exceed the global benchmark to India and
Indonesia, but are greatly under-exported to
China and Malaysia.

1.1 China
Key Over-Exports Key Under-Exports
* Organic chemicals * Inorganic chemicals
(incl. uranium)
* Sulfur, salts and * Power-generating
minerals machinery

* Fats, oils, animal feed ¢ Paper and print

¢ Rubber and its ¢ Precious stones and
products metals

China is by far Canada’ largest merchandise trading
partner among emerging markets, and second over-
all. It is the fourth-largest destination for Canadian
exports, and the second-largest source of imports.

The key over-exported commodities relative to
Canada’ global comparative advantage in the chem-
icals sector are organic chemicals (ranked +38 over
benchmark), rubber and its products (+23) and
fertilizers (+3), although overall success is mitigated
by under-exports of inorganic chemicals (-26 under
benchmark). In the metals and minerals sector,
sulphur, salts and minerals are over-exported (+11),
but precious stones and metals are under-exported
(-27). Fats, oils and animal feed are over-exported
(+15) in the agri-food sector, although overall its
performance is below par. Automotive exports

are at less of a disadvantage than globally, i.e.
over-exported (+8).

Paper and print are under-exported (-21), thus
reducing competitiveness in the wood and paper
sector, although wood and wood pulp are per-
forming well, bringing this sector up to par.
Power-generating machinery is significantly under-
exported (-30), as is construction, mining and lift-
ing machinery (-21), driving down competitiveness
in our machinery and electrical equipment sector.
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Note that Canada held a high comparative advan-
tage in power-generating machinery in 2000, and
remained at an advantage (although declining) until
2008 when it lost that advantage.

Significantly, between 2000 and 2008, Canadian
performance in the aerospace and automotive sec-
tors has deteriorated (both were areas of compara-
tive advantage between 2000 and 2003), while our
competitiveness in metals and minerals, and chemi-
cals has been growing. This may be an indication
that China is moving up the value chain in these
areas, and is manufacturing its own aerospace and
automotive products using imported raw materials.
While Canada retains a large comparative advantage
in cereals and seeds, this has decreased compared
to 2000. In contrast, our advantage in sulphur, salt
and minerals has grown over the last eight years.

1.2 India
Key Over-Exports Key Under-Exports
* Vegetables, pulses, e Meat, fish, animals

trees and plants and their products

* Paper and print * Inorganic chemicals
(incl. uranium)

» Construction, mining, * Precious stones and

lifting machinery metals
* Fertilizers * Power-generating
machinery

India is Canada’s fourth-largest destination for
merchandise exports among emerging markets.
In 2008, it ranked second as a destination for
both Canadian fertilizers and vegetables after
the United States.

The key commodities over-exported to India are
vegetables and pulses (+9 over benchmark) that
drive our advantage in the agri-food sector, fertiliz-
ers (+5) in the chemicals sector, and construction,
mining and lifting machinery (+8) that raises our
performance in the machinery and electrical equip-
ment sector. Paper and print (+8) are over-exported,

but under-exports of wood and pulp (-6) lead to
overall under-exporting in the wood and paper
sector. Similarly, lower than expected exports of
meat, fish, animals and their products, inorganic
chemicals and power-generating machinery are
mitigating our advantage in the agri-food, chemi-
cals and machinery and electrical equipment
sectors, respectively. Under-exporting in metals
and minerals is a significant departure from the
benchmark, led by the under-exports of precious
stones and metals (-39).

Canadian performance in wood and paper has been
generally in decline since 2000, despite our strong
competitiveness in paper and print. Metals and
minerals, however, generally improved (except for
in 2007). The advantage in the agri-food sector im-
proved sharply in 2007 (reversing years of declines),
attributable to vegetables and pulses as well as cere-
als and oilseeds. In 2007, Canada was the leading
source of vegetables and pulses in India, holding
37.7 percent of the Indian import market.

1.3 Indonesia

Key Over-Exports Key Under-Exports

 Fruit and vegetable ~ * Aerospace
preparations

» Misc. scientific » Power-generating
instruments machinery

« Construction, mining, * Meat, fish, animals and

lifting machinery their products
* Toys and sports  Ores and concentrates
equipment

Indonesia is Canada’s seventh-largest merchandise
export market among emerging countries. It is

an important importer of Canadian cereals—and
Canada ranks first as a source of fertilizer and
wood pulp imports in Indonesia.

Although the broad pattern of Canadian competi-
tiveness in Indonesia is very similar to the perform-
ance in India, there are differences at the detailed
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commodity level. Significant over-exports exist in
toys and sports equipment (+21 over benchmark),
and miscellaneous (non-medical/optical) scientific
instruments (+6)—both contributing to over-
exporting in the miscellaneous manufacturing
sector. As in India, construction, mining and lifting
machinery over-exports (+12) are behind over-
exports in the machinery and electrical equipment
sector; under-exports of power-generating machin-
ery (-25) are limiting our competitiveness here.
Fruit and vegetable preparations (+17) are among
the key over-exports to Indonesia in the agri-food
sector (cereals rank first), but meat, fish, animals
and their products are under-exported (-24). Low
competitiveness in ores and concentrates (-13) is
behind our under-exports in the metals and miner-
als sector; under-exports in the aerospace sector
(-34) are considerable.

Although Canada is highly competitive in wood
and wood pulp globally (first among the 53 CTC
commodities), it is notable that Canada has a large
advantage in this area in a country that holds wood
in abundance. Canada is the leading provider of
wood pulp (chemical and mechanical) to Indonesia
(which imported $1.6 billion worth of wood pulp
in 2008, almost 20 percent of which came from
Canada). Wood pulp’s second-place ranking (out
of 53 commodities) and our large share of the
Indonesian wood and paper import market may

be an important lesson for our exporters.

Competitiveness in the chemicals sector has been
increasing over 2000-2007, turning positive in
2004. Performance in machinery and electrical
equipment has also been improving; while the high
advantage in wood and paper has been in decline
since 2000, it increased again in 2006 and 2007.

1.4 Malaysia

Key Over-Exports Key Under-Exports

¢ Plastics ¢ Precious stones and

metals

* Fertilizers * Paper and print

» Fats, oils, animal feed ¢ Ores and concentrates

e Zinc and articles * Meat, fish, animals
thereof and their products

Malaysia is the thirteenth-largest destination for
Canadian merchandise exports among emerging
markets.

The key commodities over-exported to Malaysia are
plastics (+38 over benchmark) and fertilizers (+6),
both driving the impressive Canadian performance
in the chemicals sector, with possible lessons to
learn for other destinations. Over-exporting fats,
oils and animal feed (+18) and fruit and vegetable
preparations (+12) raises our agri-food sector to

a better-than-expected performance.

Key under-exports to Malaysia include precious
stones and metals (-34) and ores and concentrates
(-26), leading to a relative disadvantage in metals
and minerals; weak performance in paper and
print (-26) is responsible for under-exports in the
wood and paper sector. Meat, fish, animals and
their products are also under-exported, restricting
Canadian advantage in agri-food.

Canadian competitiveness in chemicals has in-
creased over time, mainly due to fertilizers. Mean-
while, the advantage in wood and paper has been
declining, similar to what was observed elsewhere
in Asia. The disadvantage in metals and minerals
has deepened over the 2003-2007 period.

The profound disadvantage in machinery and
electrical equipment (despite electrical and
electronic equipment being the second-largest
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Canadian export commodity in Malaysia) is indica-
tive of the sheer size of the Malaysian import market
in this sector. This sector, ranked first overall in
Malaysian imports, thus remains a potential area of

opportunity.

2. Latin America and the Caribbean (LAC)
Increased engagement in the Americas is a priority
for the Government of Canada. The gravity model
has shown some under-exporting to the region as

a whole, particularly to Brazil. Although there is
strong variation across surveyed countries, we noted

Normalized Revealed Comparative Advantage (NRCA) in Selected Latin American and Caribbean Countries
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some general patterns of comparative advantage in 2.1 Mexico

the region. We examined in detail Canadian exports

to four key LAC countries: Mexico, Brazil, Ky Gispitpons Key Under-Exports
Venezuela and Colombia.  Automotive products ¢ Power-generating
Common Themes matinesy
* Iron and steel and * Inorganic chemicals
« Canadian exports to Brazil feature a pattern of their products (incl. uranium)
competitiveness that is distinct from other LAC & ikl ¢ 15 it s
countries surveyed. Its highlights are over-trading industis produsts e

in chemicals (primarily fertilizers) and under-
trading in the agri-food sector relative to our
global comparative advantage.

» Construction, mining, * Ores and concentrates
lifting machinery

Mexico is Canada’s second-largest merchandise ex-
port destination in the emerging markets, and our
fifth-largest commercial partner worldwide in terms
of merchandise trade.

* For the other three countries, the agri-food
sector in the LAC region is very competitive,
even compared to strong Canadian global per-
formance. This is driven by the advantage in
cereals and seeds (including canola) and vegeta- Canadian exports to Mexico display considerable
bles and pulses. variability from the global patterns at the detailed

level. Metals and minerals exports are character-

ized by a large advantage in iron, steel and their
products (+46 above benchmark); however, under-
exports in nickel and articles thereof (-13) and ores
and concentrates (-13) lead to overall under-exports
in this sector. Our performance in the machinery
and electrical equipment sector displays a similar

 With the exception of Brazil, the chemicals sector
is on par or under-exporting compared with the
global pattern (especially in Venezuela). Negative
competitiveness in this area persists despite the
competitiveness of fertilizers in Mexico and
Colombia, where these are in the top 10.

« Metals and minerals are under-traded to all coun-  dichotomy—while construction machinery is
tries, but still show positive comparative advan- over-exported (+13), power-generating machinery
tage, except in Colombia. The types of minerals is under-exported (-35), resulting in overall
and metals exported vary according to country. exports being below the global benchmark. Near-

benchmark performance in chemicals masks over-
exports of certain commodities, e.g. other chemical
industry products (+36), and under-exports of
» Wood and paper exports have less of an advan- inorganic chemicals (-25).

tage than globally, especially in Mexico.

* Energy is somewhat over-exported to these
markets, especially to Colombia.

The automotive sector (an area where Canada

* With the exception of Brazil, automotive prod- is generally not competitive globally) performs
ucts are over-exported considerably, especially to strongly in Mexico (+49 above benchmark) due
Mexico. Aerospace products are under-exported, to North American integration. At the commodity
although less so to Mexico. level, automotive products rank second out of 53

CTC commodities, but have seen a decline in their
advantage in recent years. The aerospace sector is
generally underperforming in the countries under

* Miscellaneous manufactured products appear to
be less disadvantaged in Brazil than in the rest of
LAC or globally.
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analysis in the LAC region, but in Mexico it ranks
third out of 53 commodities (considerably higher
than before 2008).

2.2 Brazil
Key Over-Exports Key Under-Exports
* Fertilizers * Power-generating
machinery
* Sulfur, salt and * Ores and concentrates
minerals
* Paper and print * Inorganic chemicals

(incl. uranium)

* Meat, fish, animals and
their products

* Wood and woodpulp

Brazil is Canada’s third-largest merchandise export
market among emerging countries and the largest
economy in the region.

In Brazil, the agri-food sector is severely under-
exporting relative to the global benchmark, posting
an NRCA of practically zero. This is primarily due
to the weak exports of meat, fish, animals and their
products (-25 under benchmark). An unusually
high comparative advantage is shown in the
chemicals sector, which in combination with the
negative benchmark leads to large over-exports.
Over-exporting occurs primarily for fertilizers (+6),
although inorganic chemicals are under-exported
(-27). The advantage in fertilizers has grown
tremendously over last eight years; in 2000 it

was negative.

By contrast, in 2000 Canada was competitive in

the machinery and electrical equipment sector in
Brazil. In 2008, however, this was an area of disad-
vantage close to the global benchmark, partly due

to the under-exports of power-generating machinery
(-35). In the metals and minerals sector, sulphur,
salt and minerals were over-exported to Brazil (+12)
,but ores and concentrates were under-exported
(-32). Competitiveness in the wood and paper

sector trailed our performance in the rest of the
world yet displayed a mixed picture: paper and
print were over-exported (+8) while wood and

wood pulp were under-exported (-16).

Some other commodities that show over-trading
include: ships and boats, furniture and bedding,
miscellaneous (non-medical/optical) scientific in-
struments, all in the miscellaneous manufacturing
sector while the aerospace sector is under-

exporting considerably.

2.3 Venezuela

Key Over-Exports Key Under-Exports

* Fruit and vegetable ¢ Power-generating
preparations machinery

* Paper and print * Fertilizers

* Energy * Inorganic chemicals

(incl. uranium)

* Wood and woodpulp

Venezuela is our biggest market for cereals in the
Western hemisphere after the United States. It ranks
11th among emerging countries as a destination for
Canadian merchandise exports.

In the agri-food sector, our cereals exports domi-
nate, as expected, but it is the high competitiveness
of fruit and vegetable preparations (+17) that is in-
teresting. The Canadian energy sector seems to be
over-exporting to Venezuela as well (+31). Overall
metals and minerals performance is lower than the
benchmark, partly based on nickel under-exports
(-6). Paper and print is over-exported (+9), but
under-exports of wood and wood pulp cause the
wood and paper sector to under-export overall.
Under-exports of fertilizers (-24) and inorganic
chemicals (-18) are behind the weaker chemicals
performance, while under-exporting power-
generating machinery (-25) does not prevent
overall exports in the machinery and electrical
equipment sector from being on par with the
global benchmark.
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Competitiveness in the aerospace and automotives
sectors is around zero, indicating a better-than-par
automotive performance and a below-par perform-
ance in aerospace. However, between 2000 and
2005, Canadian automotive exports were an area

of considerably greater advantage than in 2008.
Railway stock and parts and miscellaneous (non-
medical/optical) scientific instruments have per-
formed better than expected in the miscellaneous
manufacturing sector.

2.4 Colombia

Key Over-Exports Key Under-Exports
e Energy » Aerospace
 Automotive products ¢ Aluminum

 Copper and articles
thereof

Inorganic chemicals
(incl. uranium)

* Paper and print * Wood and wood pulp

* Dairy, eggs and honey ¢ Ores and concentrates

Colombia ranks 18th as a destination among the
emerging countries for Canadian merchandise
exports.

In the agri-food sector in Colombia, we noted that
dairy, eggs and honey, an area of global export dis-
advantage, ranks among our top 10 competitive
exports (+20), although sector competitiveness
over time is declining. Among metals and
minerals, copper exports to Colombia display very
high competitiveness (+37) compared to our global
performance. However, the sector as a whole was in
an unusual position of competitive disadvantage,
with aluminum (-23) and ores and concentrates
(-13) in particular under-exporting. Energy was
over-exported (+46) and so were automotive prod-
ucts (+43). Competitiveness in chemicals has been
rising over time, but still remained at a disadvantage
in 2008; under-exports in this area are partly due to
inorganic chemicals (-25). This is offset by the
declining competitiveness in wood and paper,

underscored by weaker wood and woodpulp
exports (-31).

3. Emerging Europe

Eastern Europe and the CIS are here classified to-
gether as “emerging Europe”, although the countries
in this grouping display marked differences. These
differences, combined with their quickly evolving
economies, make it difficult to generalize about the
countries in this region. The two countries selected
for consideration in this region are Russia and
Turkey. Emerging Europe is an area of relative
under-trading according to the gravity analysis.

Common Themes

» The agri-food sector displays very strong compet-
itiveness in both countries.

* The machinery and electrical equipment sector is
performing much better in Russia than globally.

o The relative sector performance in Turkey is very
close to Canadian global pattern.

3.1 Russia

Key Over-Exports Key Under-Exports

* Agri-food machinery * Paper and print

« Construction, mining, ¢ Inorganic chemicals

lifting machinery (incl. uranium)
* Ships and boats e Aluminum
e Other machinery * Ores and concentrates

 Meat, fish, animals Vegetables and pulses

and their products

Russia is the fifth-largest destination market for
Canadian merchandise among emerging countries.
It is a key market for Canadian meat exporters
(mainly pork).

In Russia, the over-exports in our agri-food sector
are driven by massive meat exports (+5), and to a
lesser extent by cereals and seeds. Vegetables and
pulses were under-exported (-28). The metals and
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Normalized Revealed Comparative Advantage (NRCA) in Selected Emerging European Countries

1(2)3 — Russia (2008) 51380
75{ [ 60
50 40
25 1 20
0 0
25 20
-50 40
15 -60

-100 1 80

-125 " y » -100

5 3 S 3 2
=
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minerals sector is under-exporting to Russia, where
none of the traditional commodities of comparative
advantage such as nickel (-8), aluminum (-17) or
ores and concentrates (-28) are in the top 10. This
is probably because of the abundant local supplies
of these commodities, yet overall there seems to be
an import market in Russia for metals and minerals
in which Canada is not a major participant. In the
wood and paper sector, we are also at a comparative
disadvantage in Russia: although our wood and
wood pulp exports are in the top 10, the paper and
print category is a significant under-exporter (-36).

In contrast, the performance of the machinery and
electrical equipment sector yields important in-
sights. This area of traditional disadvantage for
Canadian exporters is booming in Russia, due to
strong competitiveness in agri-food machinery
(+18), construction, mining and lifting machinery
(+15), and other machinery (+29). The positive
performance of our miscellaneous manufacturing
sector—especially ships and boats, furniture and
bedding and certain scientific instruments — shows
that there are further lessons to learn from Canadian
performance in the Russian market. This advantage,
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Black outlines represent global benchmarks (right axis).
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however, has been declining since 2002, as it has in
the automotive sector.

3.2 Turkey

Key Over-Exports Key Under-Exports

*. Vegetables, pulses * Precious stones and
and plants metals

* Iron and steel and * Power-generating
their products machinery

¢ Pharmaceutical ¢ Aluminum
products

» Copper and articles  * Fertilizers

thereof

Turkey ranks eighth among emerging countries

as a destination for Canadian merchandise exports.
It was the third-largest destination for Canadian
iron and steel exports in 2008 after the United
States and Mexico.

Turkey is perhaps the most representative

country of the overall Canadian pattern of global
comparative advantage among the 15 countries
considered. Strengths and weaknesses of Canadian
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exports in Turkey roughly correspond to global pat-
terns, with small differences. Metals and minerals
are performing somewhat worse—precious stones
and metals are under-exported at (-35) along with
aluminum (-29) although iron and steel and their
products, and copper and articles are over-
exported—while agri-food, dominated by vegeta-
bles and pulses (+9), and energy are performing
somewhat better.

Although pharmaceutical products are over-
exported (+16), weakness in fertilizers (-31) and
inorganic chemicals (-27) makes chemicals an un-
der-exported sector. Power-generating machinery
is under-exported (-39), leaving the machinery
and electrical equipment sector on par with the
global benchmark.

4. Africa

Africa consists predominantly of developing rather
than emerging economies. South Africa and
Algeria were selected for this analysis because they
represent our largest export markets in Africa. The
pattern of competitiveness in these countries not

only differs from the rest of Africa, but also from

each other: their economic structures are dissimilar
and they are located at opposite corners of the con-
tinent. The gravity analysis has shown considerable
over-trading with Africa as a whole, in particular
with Algeria.

Common Themes

« (Canada severely under-exports wood and paper
to both countries.

» Exports of chemicals to both countries are close
to the global benchmark.

* Miscellaneous manufacturing is less disadvan-
taged in both countries than globally.

 Machinery and electrical equipment is over-
exported as well, particularly to South Africa.

o Other manufacturing sectors perform above the
global benchmark: automotive exports do better
in South Africa and aerospace exports do better
in Algeria.

Normalized Revealed Comparative Advantage (NRCA) in Selected African Countries
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4.1 South Africa 4.2 Algeria

Key Over-Exports Key Under-Exports Key Over-Exports Key Under-Exports

* Sulfur, salts and * Fertilizers * Vegetables, pulses * Wood and wood pulp
minerals and plants

* Precious stonesand ¢ Inorganic chemicals
metals (incl. uranium)

* Construction, mining, * Paper and print
lifting machinery

e ICT scientific ¢ QOres and concentrates
instruments

South Africa is the tenth-largest destination among
emerging markets for our merchandise exports, and
our largest export market in Africa.

The export advantage in metals and minerals is
driven by over-exports in sulphur, salts and miner-
als (+13) and precious stones and metals (+10),

in spite of under-exports in ores and concentrates
(-23). Very high competitiveness here is, however, a
recent development: an impressive increase in 2008
could be partly due to commodity price increases.
Although the agri-food sector as a whole is below
the global benchmark, there may be lessons to learn
from the export performance of miscellaneous food
(+15). Wood and paper may be a sector of unex-
ploited opportunities in South Africa, as indicated
by under-exporting in paper and print (-33) and
wood and woodpulp (-20), but there may be
lessons to learn in the machinery and electrical
equipment sector (construction, mining and lifting
machinery is over-exported at +14 over par), as well
as miscellaneous manufacturing (ICT scientific in-
struments are over-exported at +21, miscellaneous
non-medical/optical scientific instruments at +6
and both are among the top 10 in NRCA locally).
Although fertilizers (-36) and inorganic chemicals
(-33) are under-exported, under-trading is not a
feature of the chemicals sector as whole.

* ICT electrical and
electronic equip.

» Power-generating
machinery

* Meat, fish, animals and
their products

* Electric power-
generating equip.
* Construction, mining, * Inorganic chemicals

lifting machinery (incl. uranium)

Algeria is Canada’ leading commercial partner in
Africa (and tenth in the world) in terms of merchan-
dise trade, and a key source of imports (primarily
crude oil). Algeria ranks twelfth as a destination for
Canadian exports among emerging countries, and
second in Africa.

In Algeria, the pattern of over-exporting in the agri-
food sector is driven by large exports of cereals and
seeds (+1, first in competitiveness overall) and
vegetables and pulses (+7, third overall), although
meat, fish, live animals and their products are un-
der-exported (-26). Canada’s advantage declined in
this sector between 2000 and 2005. The aerospace
sector is the other area of recent high competitive-
ness (ranking second overall), although this may
only be a temporary spike (a 2007 development).
Metals and minerals and wood and paper prod-
ucts are severely under-exported relative to the
global pattern, driven largely by aluminum (-16)
and wood and woodpulp (-45). Under-exporting
in inorganic chemicals (-18) is behind slightly
weaker-than-expected chemicals exports.

Some lessons may be learned from the high per-
formers in the machinery and electrical equipment
sector (3 of which are in the local top 10), particu-
larly in areas where Canadian competitiveness is
generally negative: ICT electrical and electronic
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equipment (+43), and electric power-generating
equipment (+33). Construction, mining and lifting
machinery (+10) is also over-exporting and is
among top 10 competitive commodities — yet
power-generating machinery is underperforming
(-36).

5. Middle East

The Middle East offers as many challenges as it
does opportunities. Countries in this region differ
considerably in their economic structure from the
neighbouring regions. There are also internal differ-
ences depending on whether an economy is oil-
dominated, such as the United Arab Emirates
(UAE) and Saudi Arabia, or not, for example,
Egypt. These three countries are selected for

our analysis.

Common Themes

* The agri-food sector demonstrates good overall
performance, with small over-exports to the UAE
and small under-exports to Egypt.

* The metals and minerals sector significantly un-
der-exports to the two oil-based economies, but
not to Egypt. The Canadian commodities making
up this sector are globally competitive but nearly
absent from the UAE’s and Saudi Arabia’s top 10.

* Due to small local import markets for energy, and
their composition, Canada’s energy exports per-
form better in this region than the global bench-
mark, although Canadian export volumes are
very small.

* The wood and paper sector under-exports
slightly to the oil-based economies.

* Some manufacturing sectors are doing very
well. Automotive exports to Saudi Arabia are
extremely competitive, and yet these flows are
not matched by Canadian export data.?® Aero-
space products are over-exported to UAE. Some

miscellaneous manufacturing components per-
form very well in the UAE and Egypt, leading to
over-exports to those destinations.

5.1 United Arab Emirates (UAE)

Key Over-Exports Key Under-Exports

* Furniture and * Precious stones and
bedding metals

* Other machinery * Aluminum

* Metallurgy and * Inorganic chemicals

machine tools (incl. uranium)

* ICT scientific * Meat, fish, animals

instruments and their products

» Miscellaneous food =~ * Power-generating
machinery

The UAE is the sixth-largest destination for our mer-
chandise exports among the emerging markets.

The highlight of Canadian export performance in
the UAE is the agri-food sector, over-exporting on
the strength of cereals, vegetables and pulses, as
well as the less traditional area of miscellaneous
food (+16). The aerospace sector is also very com-
petitive (second out of 53), on par with our global
performance but in contrast to our performance in
most emerging markets. Although the chemicals
sector as a whole is not an area of competitive ad-
vantage, pharmaceutical products are in the top 10
in competitiveness, even though inorganic chemi-
cals are under-exporting at (-32). Furniture and
bedding (+28) along with ICT scientific instruments
(+19) drives Canada’s over-exports in miscella-
neous manufacturing.

Canadian exports of machinery and electrical
equipment are performing better in the UAE than
globally, although this advantage has declined since
2002. Over-exports include metallurgy and machine
tools (+21) and other machinery (+25), while
under-exports include power-generating machinery

29 This is likely due to their transhipment through the U.S. and incorrect destination reported in the data.



CANADA’S STATE OF TRADE

Normalized Revealed Comparative Advantage (NRCA) in Selected Middle East Countries
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(-26). The metals and minerals sector remains a
sector of possible opportunity, with considerable
under-exports in precious stones and metals (-38)
and aluminum (-30).

5.2 Saudi Arabia
Key Over-Exports Key Under-Exports
* Automotive products ¢ Meat, fish, animal and
their products
* Fruit and vegetable  * Aerospace
preparations
* Miscellaneous food ¢ Aluminum

* Pharmaceutical » Power-generating

products machinery

* Precious stones
and metals

Saudi Arabia is Canada’s largest partner in the region
in terms of bilateral merchandise trade, and ranks
ninth among emerging countries as a destination

for Canadian exports.

The striking feature of Canadian export competi-
tiveness in Saudi Arabia is the large advantage in
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the automotive sector (ranks 2™, +49 over par in

a 53-commodity list). Moreover, Saudi automotive
imports do not seem to be reflected in the Canadian
data (export levels as reported by Statistics Canada
are considerably lower). This situation is particu-
larly unusual outside the North American continent.
The agri-food sector shows competitiveness on par
with the global benchmark, but surprisingly, it is a
very recent development as NRCA in this sector was
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negative prior to 2006. Within the sector, fruit and
vegetable preparations and miscellaneous food are
over-exported (both +16). Under-exporting in the
metals and minerals sector is driven by aluminum
(-29) and precious stones and metals (-23). As in
the UAE, pharmaceutical products rank ninth
among 53 commodities (+16). Power-generating
machinery is the key under-exporter (-32) in the
machinery and electrical equipment sector.

5.3 Egypt
Key Over-Exports Key Under-Exports
e Iron and steel and * Precious stones and
their products metals
¢ Paper and print * Meat, fish, animals and
their products

o Dairy, eggs and honey ¢ Aluminum

* Ships and boats Inorganic chemicals

(incl. uranium)

Egypt is a key country in the region, linking Africa
and the Middle East, and exercising considerable
influence in both regions. It ranks 19th among
emerging countries as a destination for Canadian
merchandise exports.

The broad competitiveness pattern in Egypt is
similar to the global picture, except for the under-
exporting in the aerospace sector (-7). However,
the metals and minerals sector, while showing
positive comparative advantage in 2008, i.e., over-
exporting, had been consistently negative over
2000-07. The positive 2008 performance was due
to a sharp increase in Egyptian imports of Canadian
iron and steel and their products, which ranked first
among 53 commodities (+49). This performance
was somewhat offset by under-exporting of precious
stones and metals (-31) and aluminum (-19).

Our performance in the agri-food sector is on par
with the global benchmark, although it is interesting
that the dairy, eggs and honey commodity group

(an area of disadvantage for Canadian exporters) is
among the top 10 in competitiveness (+22). Meat,
fish, animals and their products are under-exported
(-34). Strong competitiveness in the wood and
paper sector is driven by paper and newsprint (+9).
Chemicals are under-exported, partly due to the
under-exporting of inorganic chemicals (-17) and
fertilizers (-15). The miscellaneous manufacturing
sector, although barely over-exporting overall, is an
area of interest due to the good export performance
in ships and boats, as well as miscellaneous (non-
medical/optical) scientific instruments.

Conclusions

Increasing globalization and integration of the world
economy is the principal force behind the observed
economic rise of the emerging world. The increasing
exchange of information and ideas, goods and serv-
ices, and capital and labour produces many chal-
lenges—yet it also produces unprecedented wealth
for hundreds of millions in these emerging nations.
Their road to prosperity will not be easy—there will
be crises, like the current one, that will test the re-
solve of these nations and their governments to stay
the course. Strong foundations for stable, long-term
growth will have to be developed, the chief chal-
lenge being the progress from input-based and
export-based models to a sustained technology-
based growth, as it is here that the greatest potential
for convergence with the developed world’s income
and productivity lies. Economists predict that as
long as the conditions for sustained growth remain
in place (integrated global markets, good gover-
nance, macroeconomic stability and sufficiently
high saving and, most important, investment rates),
the emerging world will continue to catch up with
the advanced economies in per capita income, with
benefits to both sides.

Sustained growth in these markets will increase
their importance for Canada. In BRIC countries
alone, a gain of just 0.1 percent in Canadian market
share in 2038 would mean a $29 billion gain in
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exports. To achieve these gains and more, it is im-
portant to establish an early foothold for Canadian
goods and services in the emerging world. Canada’s
geographical position in this regard is not thought
to be the most advantageous. Yet in spite of that, a
gravity model of Canadian exports produces a sur-
prising result: Canada exports 42 percent more on
average to emerging and developing economies than
to the developed countries, after adjusting for the
main variables that explain trade flows (economic
size, distance, price levels, language and trade agree-
ments). Over and above this, some countries and
regions show surprisingly high results—merchan-
dise exports to the crucial East Asian market are
more than double the expected exports, and nearly
50 percent higher to Africa. On the other hand,
Canada under-exports to Eastern Europe, South
Asia and Latin America. Among the BRIC countries,
Canada over-exports to China but under-exports to
the other three, particularly to India.

Applying the concept of comparative advantage
creates a framework for the evaluation of Canadian
export performance vis-a-vis our global competitive-
ness in specific sectors. This is of particular interest
with regard to emerging markets as sustained
growth usually leads to a movement up the value
chain, and hence implies ongoing changes in the
mix of traded merchandise.

The data show that in the U.S. market our compara-
tive advantage pattern is characterized primarily by
advantages in the automotive, wood and paper, and
energy sectors. Outside the U.S. market our advan-
tage in the agri-food, metals and minerals and aero-
space sectors is significantly stronger, but we are

at a disadvantage in the energy and automotive sec-
tors. Our exports of machinery and electrical equip-
ment and miscellaneous manufactured products are
revealed to be at a relative disadvantage in both the
world and the non-U.S. markets.

However, we find that the majority of the advanced
manufacturing sectors are over-exporting to the
largest emerging-market destinations relative to
our global benchmark. The miscellaneous manu-
facturing and automotive products sectors do
markedly better in these markets, and in most
cases the machinery and electrical equipment
sector does as well. Aerospace is the only sector
that generally under-exports to these destinations,
due to our strong performance in advanced
economies (Western Europe) and consequently
higher global benchmark in this area; among
commodities, this is also the case for power-
generating machinery. Thus while resource-related
sectors (agri-food, wood and paper and metals and
minerals) account for most of our exports to emerg-
ing markets, Canadian manufacturing exports to
these destinations are performing above par. This
suggests that the emerging markets will play an
important role in the future of the Canadian manu-
facturing sector.

The analysis also suggests insights and hypotheses
of interest at the country level. For example, we
learn that our chemicals sector is doing unusually
well in China (mainly due to organic chemicals

and fertilizers), and that while India seems to prefer
to get its metals and minerals elsewhere, Canadian
agri-food is extremely competitive there. Going
more deeply, an unusually large Canadian disadvan-
tage in machinery and electrical equipment in
Malaysia reminds us that Malaysia is a large assem-
bly hub for this equipment, and highlights Canada’s
limited participation in this trade. A conspicuous
weakness of our agri-food exports to Brazil, on

the other hand, may imply local self-sufficiency, or
perhaps better-placed alternative suppliers such as
Argentina. Finally, examining the time patterns of
Canadian sectoral competitiveness in China, we
can reflect upon our decreasing competitiveness in
the aerospace and automotive sectors vis-a-vis our
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growing competitiveness in metals and minerals.
This adds to the evidence that China is moving up
the value chain in this sector, electing to build its
own airplanes and automobiles, and procuring
Canadian raw materials instead. While some of

the proposed interpretations are only hypotheses,
they may be validated with a detailed analysis of a
specific market. The main value of the comparative
advantage framework is that it suggests and guides
the analysis of market opportunities on the basis of
economic evidence.

Taken farther, the comparative advantage frame-
work could also shed light on the reasons behind
the under/over-exporting at the country level identi-
fied in the gravity model. Further work in the
gravity model framework could also seek to explain
why Canada exports more to emerging markets in
aggregate than the model developed in this paper
predicts. One possible explanation is that Canadian
exporters have been forward-looking in recognizing
the potential of the emerging markets and taking
their expected future growth into account. Another
explanation would emphasize the role of the prod-
uct mix, and point out that emerging markets

are voracious consumers of raw materials and
resources. As Canada enjoys a comparative advan-
tage in many of those, it is in a good position to
supply them.*® A more structured gravity model

can help explain the differences in Canadian exports
between countries, while detailed country studies
using the suggested framework of comparative ad-
vantage could determine which of the export sectors
are responsible for the overall country result and
suggest trade expansion opportunities.

30 This naturally begs the question whether higher trade with emerging markets could be primarily due to high commodity prices, given
that the gravity results are reported for 2007. However, sensitivity tests show similar results in other years (2000 to 2006).
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