
LEAtPERRINS
êA SAUCE &'

B RoyAm WARRANT. by RoYAL WARRANT.

£a Sauce Worcestersbire d'Origine et t.uthentique.

"LA FAVORITE DE L'UNIVERS'
Depuis plus de 70 ans, la Sauce
Lea & Perrins fait les délices des
épicures des cinq continents---et
est aujourd'hui la sauce la plus
renommée de l'univers.

J. M. I)OUGLAS & CO.
Montréal.

Agen1ts- Canaiensi.'





LE PRIX COURANT

LE MOMENT D'AGIR!
Le moment est venu de faire votre plan de

campagne pour 1912. Pour commencer, pour-
quoi ne pas faire une spécialité des Fèves Cuites-
au Four ? Prenez la résolution de doubler vos
ventes en 1912 par rapport à celle de 1911.
Comment pouvez-vous le faire ? Poussez la vente
des Fèves Simcoe Cuites au Four, en boite de
grandeur pour famille, la boite qui contient plus
de fèves, au prix le plus bas. Faites ressortir que
les Fèves Simcoe Cuites au Four sont à meilleur
marché que les pommes de terre, de nos jours,
-- la valeur nutritive étant prise en considération.
Un repà's pour une famille pour 1 Oc. Pensez-y
Il y a Fèves et Fèves.

Les Fèves Simcoe Cuites au Four sont Les
Fèves qu'il vous faut.

DOMINION CANNERS

LIMITED

HAMILTON, CANADA.

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ "LE PRIX COURâtNT"
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VOUS POUVEZ AUGMENTER VOS
VENTES EN RAPPELANT AUX

MERES QUE

les garçonnets et les fillettes qui ont faim

aiment toujours les sucreries ; la seule dif-

ficulté consiste à trouver pour eux des

sucreries saines. Rappelez aux mères que le

Sirop' de Blé d'Inde

Marque e'CROWN,
est bon pour eux, pur, sain et nourrissant et

que, bien que d'autres sucreries ou sirops
ne conviennent pas à leurs estomacs, ils

peuvent manger a satiété tout ce qu'ils
' veulent de Sirop de la Marque "Crown".

QW SBURG STARCR «
LIMITEDMONTREL-CARDINAL-TORONTO -BRANTFORD -VANCOUYER

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ "LE PRIX COURANT"
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PRIX <JOIVIRANT&..

Dans la liste qui suit, sont comprises uniquement les marques spéciales de marchandises dont les maisons, indiquée*i en caractère
noirs, ont l'agence ou la représentation directe au Canada ou -que ces maisons manufacturent elles-mêèmes. Les prix indiqués le sont
d'après les derniers renseignements fournis par les agents,,rebréftntants ou mfanufacturiers eux-mêmes.

WALTER BAKER & CO,. LTD.
La 1b.

Chocolat, Prime No
i, bte la lbs., pains-
de àlb. et li. - .0O35

Chocolat à la Vanille,
bte de 6 lbs.0 .. 44

German's Sweet, bte
de 6 Ibo. .... .... o. 26

Breakfast Cocoa, lits
de i/s, ÎÏ, i. i et 5
lbs. ....... 0.41

Cracked Coco. bte
de i Ilb., bte de 12
lbs., Ex. sac de 6
lbs... .... .... .. 0.32

Chocolat sucré, Ca-
racas bte de 6lbs.o.32

Registered Falcon Cocia (Soda
Trade-mark chaud oufroid), btes

de I lb. ........ 4
Caracas Tablets, zoo paquets la bte

5 noués ensemble.. ..........- -3.00
Chocolat sucré, Auto, bte de 6 Ibm. 0.32

Ces prix sont F.O.B. Montréal.
BRODIE & HARVIE

Farines, préparées de Brodie la doz.
Red XXX.....pqts de 6 lbs. 3.10
Red XXX....pqts de 3 Ibo. i.6o
Crescent.....pqts de 6 lbs. 2.9r
Crescent.....pqts de 3 ibm. i.so
Superb......pqts de 6 Ibm. 2.70
ýuperb......pqts de 3 Ibm. 1.40
Buckwh éat....pqts de 3 lbs. 1.6o
BuckwhgRt....pqts de 6 Ibo. 3.10
-'riddle-Cake .. pqts de 6 lbs. 3.10

Caisses contenant i doz. paquets de 6

Thé Noir Ceylan "Owl"
No 5. 1 Ilb. 30 Ibs. par ce..
No 5. 1 lb. 3o Ibm. par coe..
No i. i li. '30 Ibm. par cue..
No Io. i lb. 30 Ibm. par.eue..
No is. 1ilb. 30 Ibs. par cse. -

gJo iS. i ltb. 3o Ibo. par cse -.
NO 30 1 Ilb. 30 Ibo. par esc..-
NO 3o. 1 lb. 3~o Ibm. par e..

Thé Vert Ceylan "Owl".
No 5. 1 Ilb. 30 Ibm. par ce..
No S. ilIlb. 30 Ibo. par cse..

La lb.

271
2&

33C

410c
La lb.

... ac
â...ac

Ibs. ou 3 doz. paquets -3 Ibs., aoc chaque

LA CIE. C.-H. CATELLI, LIMITEE
Montréal (Canada)

Pâtes Alimentaires marque Hirondelle.
Vermicelle, Macaroni, Spaghetti,

Coquillesq Petites Pâtes assor-
ties, Graines de Melon, Ani-
maux, Etoiles, Alphibets, AI--
phabets Middle, caisses de 25
paquets de i lb. .1.. .... ... o.o6i
caisses de 25 lbs., en vrac .. .. o.o6

Nouillettes aux oeufs, caisses de
50 aquets JI L. ..... 0.07

Nouillettes aux oeufs, caisses de
10 lbs., eni vrac.......o.o61

Lasagnes, caisses de 10 Ibs., en
vrac............o.o6i

Pâtes -'Marguerite" tous les gen-
res précédents, en paquets seu-
lement .. .... .... ........ o.osi

L. CHAPUT, FILS & CIE.
Montréal

Là, dos,
2.00

là 3.00
as 3.35
la 2.25
28 3.00
2s 3.00
3 4.25
as 3.15
28 3.15
2à 2.50
28 3.35

il 1
la 2.9
la 2.00

25 3.35
6s 13.00

Vous faites ides profits sur

les fortes ventes des

CIGARES ISTONEWALL
(Se détaillant à 5 Cen~ts),

Bien que le profit par boîte semble faible.
La vogue de ces cigares e8t la cause du renouvellement consi-

dérable de leur stock.

( vous avez l'occasion d'offrir à vos clientes un article qui épargne réelle.
k '~ ment le temps et qui économise réellement de l'argent, un article qui réduira
(C ' leurs dépenses, qui ne changera rien à vos comptes et qui ajoutera une jolie

- somme à vos recettes. ýL a ACISN.EMLN

mérite votre attention immsédiate, parce qu il est adopté maintenant dans tout
-~ '~%~ -le Canada. Agissez et faites voir à vos elientes que vous pouvez répondre à

toutes leurs exigences. Ne leur laissez pas penser que vous les trompez.
Ce serait agir contre- vos intérêt

/1 MI'~ Moins d'ustensiles graisseux.
Comptes de gaz plus. faibles.
Repas ayant Meilleur goût.

të1tncenentcomlet.WOMe o»7 eMoins d'odeurs de cuisson.
Chanemet oeple, nezt.e puINouvelles clientes.

Démaadez.Ie, à votre mai'chand de gror ou écrivez directement à

EDWARD LLOYD Llmited, Edffice de la flanque des Cantons de l'st
MONTRÉAL. (SEULS MANUFACTURIER.%

Téléphone, MAIN 4820.

- CHURCH & DWIGHT
Soda Cow Brand

Caisse, 6o paquets de i

lb., $3.00.Caisse, îao paquets de i
lb., $3.0.

Caisse, 30 pqts. i IL et
60A o pqts. i lb., $3-Mo

Caisse de paquets de Sc., contenant 96
paquets, IÎ3.OO.
CIE. CANADIENNE DES PRO-

DUITS AGRICOLES
Montréal

Lait Laurentia, 48 can. 8 oz.....4.00
Lait Laurentia, 48 can. 16 oz. 6o
Crème Laurentia, 48 can. 8 o.. 6o

WILLIAM CLARK
Montréal

Conservels'
Viandes assorties.....
Compressed Corned Beef..
Coznpressed Corned Beef..
Lunch Ham.......
Lunch Ham.......
Ready Lunch Beef.. is $.o
Geneva Sausage.. .- la 2.50
English Brown.. .. a 1.90
Boneless Pîgs Feet. z. 1.9o
Sliced Smoked Beef il 1.50
Roast Beef .. ...... là 2.00
Ready Lunch Loaves, Veau

j ambon, Boeuf, assortis..
Dito..........
Boeuf Bouilli. .....
Boeuf Bouilli. .....
Boeuf Bouftli. .....
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BOVRIL ET VOTRE COMPTE EN BANQUE
Vous avez.augmenté votre compte en Banque d'une certaine somme, l'année dernière.
Vous désirez faire encore mieux, cette saison. Suivez notre cofiseil et activez la vente du

BO VR1IL
autant que possible. Il y a mille et une raisons pour que vous le fassiez
BOVRIL est pur à 100 p.c. On ne peut pas le rendre plus pur.

B OVRIL est profitable et établit la réputation du marchand,

B OVRIL est un article dont vos clients ont besoin. Rappelez-le leur.

B OVRIL ne donne jamais lieu êtdes plaintes.

B OVRIL est un article de QUALITÉ.

Demandez des Cartes d'Etalage et Mettez en Bonne Place

BO V RI1L
DANS VOS ÉTALAGES.

BOVRIL LIMITED, MONTREAL, QUE.

Pork and Deans, sauce tomates is 0.50
Park and Branîs, sauce tomates is 0.50
I 'irk anîd I sauce toinates

:t5ites plaîtes.............. --33 1.00
I'trk and litans. boites hautes

sauce tomates.. - .... 3s 1.25

Pork end Beans, Plain
Park and Beans, plain
Pork and Beans, Plain, boites

plates.........
Pork and Beans. boites hau-

tes, Plain .. ......... .

Pork and Beans. sauce Chili.
Pork and Heânn, sauce Chili.
Pork and Ileans, sauce Chili.
Ox Tongue........
Ox Tangue........
Ox'Tongue........
Jellied Veal........
Gelées de Bouillon.....
Gelées de Bouillon.....

Pottel Me
Hfam, Tongue, Beef and Veal

*5 0.50

is 0.50
2s 0.9go

331.toc

33 1.35
i5 0.50
2s 0. 90
3s 1.00
'Is 8.5o
2s 10.00
115 12.*50
2s 

3.00O
23 3 .50

is 1.00

Tonigtîe. Hlam and Veal . .is 1.20
15 $1.25, 2s 1.95, 3s 3.00, 4s 4.00, S 5.00

T>tés de Foie.........s o.9o
Pâtés de Foie.........s 1.35

Soupes La dix.
Chiicken..........pqts 1.i0
Chicken..........qts 3.00
Mulilgatawnay, Oxtail, Kidney To.

iialo, Vegetahle, Mock Turtle,
consommé, Pois......pqts 1 *oo
10..- -.................. qts 2.00

Mince Meat La doz.
(Tins fermées hermétiquement.)
is, $î.2$; 2S, 1.95; 3';- 3.00; 4s. 4.00; 55. 5

Anglais . . . s15 Sc5

laum-Pudding
Anglais . .. 2S 2.00

Boeuf fumé en tran-
ches "Inglass".......s 15

I.ucuf fume en tranchies. 1.iii
glass"............s .Io

Boeuf fumé en tranches "in-
glass"..........s 35.335

J. M. DOUGLAS & CO.
Montréal

Bleus à laver
La lb.

"Bîcuol," boites
Io lbs., 50 pqts-de 4 carrés. 5

"Sapphire."

pqts de à lb.

P A ~ "Union." boites
de 14 lbs.. pqts
de et i lb. ioc

WM. H. DUNN
Montréal

Edward's Soups
(Potages Granulés, Préparés en Irlande)

Variétés: Brun - Aux Tomates -
Blan c.Paquets, Se. Cartons i doz, par

carton..............
Paquets, 5c. Boites 3 doz. chaque

(assorties), par doz. ....... 045Paquets, Sc, par doz. de bandes
dt 5 ch;ýque..........2.25
(ou en boites de 4o bandes

$7.50 par boite.)
Canistres î5c. Boites 3 doz., gran-

deur, 4 oz., par doz... ..... 1.45
Canistres 25C. Boites 2 doz., gran-

deur, 8 oz.. par doz. . ...... 2.35
The EDWARDSBURG STARCH CO..

Ltd., Montréal.
Sirops de Table.

Marque "Crown.
Quarts (700 livres).....lb. 0.031i quarts (35o livres) .... .. L 0.031i quarts (175 livres)... .. L 0.031Seaux de 381 Ibs......e seau 1.75Seaux de 25 lbs.....le seau 1.25Canistres 2 lbs., 2 doz. à la caisse 2.40Canistres 5 lbs., r doz. à la caisse 2.75Canistres Io lbs., J doz. à la caisse 2.65%Canistres 2o lbs., i doz. à la caisse 2.60

Marque *"Lily White".
Canistres 2 lbg.. 2 doz. à la caisse.2.65Canistres 5 lbs, i doz. à la caisse 3.00Canistres To lbs., i doz. à la CSe 2.90Canistres 20 lbs., i doz. à la ce 2.8s
Marque "Beaver" (Goût d'Erable)

Canîstres 2 lbs., 2 doz. à la caisse 3.50Canistres 5 lbs., i doz. à la- ças. 4.00Canistres 10 lbs.. i dozi. à la caisse 3.95Canistres 2o Ibo.. 4 doz à la caisSe 3.90

1

2
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La Demande Pressée qui
aura lieu pour la Saison
de la Chasse au Piège.

Le piège "Victor", piège parfait à
bas prix, vous fera faire de bonnes
affaires.

QUINCAILLIERS!
Préparez-vous de bonne heure pour
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Empois de buanderie La. lb.
No i H.dflc ou licartonlS 3 Ibs. 0.o061
No 1 lIj11 ý.t l;llu. cartonis 4 lbs. o .0j
No i Hâic, I,!.ýs.. .. .... ... o.o6
i .iiîi.pl. 1 .o 'I v (Cse (le 40 1ks) o.051
Sih <'r ~ tc.acuiss6lt.0.07t
Sl< <r ( ftb, :ïio.î res de 6 1ks. o.o7

KK. Sî:I<r tI. gros cristaux 0.001
1<1 ~îîkIog..511ver Glots. pa-

>,11111r.i. Sîîjt' rtois (le 1 Il. 0.071
it I.,(Ipis (le 1 1lb o.o

l 1îînîs aiiel par caisse de

i Vrîsns inîel par caisse de
,0 kbs *. . . .1.50

Celluloid
UH it(cs colitt'îî.ilit 45 Cart01ý,s, Par

Empois de cuisine
(lie. e 2o Ibs., Ic en plus par livre).

\.T. lcsn & Co., clebrated pre

t ic dc4()I' k........0071
I. a.d.î l'tire Corn St arcbi

l (ls e 40 1k. . . . o. 05

N. 'K. FAIRBANK COMPANY,

Montréal

- -Prix du Saind ouxcomrtposé, Miarq u e
BOAR'S 11EM). F.
0- l. Montréal.
Tierces. .. lb. o.oqi

lbs. .. ..... ,
Seaux en bois, z0 lbs.....193 1.98
Chaudières. -,o Ils......1.83 1.88
Caisses, 3 lhs..........o. loi
Caisses, 5 îhs............
Caisses, io lbs...........

E. W. GILLETT COM-
* PANY, LIMITED.
Toronto, Ont

* ' AVIS.-1. Le. prix cotés dansc.ue lis"e
Son& pumarchandises &ux points de
distbutonm de roe dans Cstarlo er,

Qubao. excepté à où des listes spécia-
lesde prix plus 4:e,és sont en igueur.
et Us sont sujets à varier s"ne avis.

Levain en Tablettes
',Royal."

Bottes 36 paquets à
uo . . . la boite 81.15
Lessive en Poudre de

Gillott
0W La e

ICILETI ' dos. à la caisse 13.50
3 caisses .. .3.40

6 caisses ou plus 3.35
Poudre à Pite "Magie,

S i Ne contient paa d'alun.'

La dor-
5t 6 doz. de 5c. .. $0.60

UKT 4 doz. de 4 oz.. 0.76
4 doz. de 6 oz.. 1.00
ý4 doz. de 8 oz.. 1.30
4 doz. de 12 oz. .. 18

I2 doz. de 12 oz.. 1.85
s4 doz. de 16 oz. .. 2.25

2 doz. de 16 oz. 2.30
j 1 doz. de 2k lbs. . .00

à dos. de 5 ..... 9.60
2 dos. de 6 oz.) à
1 doz. de 12 oz. la Cao
1 doz. de 16 oz. 16.00

Vendue en canistres seulement
Remise spéciale de 5% accordêellur le«

commandes de 6 caisses et plu@ de la
Poudre à Pite -MagI'--

soda uMagcip 19 La ce@
No. 1 caisse 60 pqts de 1 lb .. 2.86

6 caisses..........2.75
No. 2 caisse 120 pqts de lbi, 2.86

5 caisses.....2.76
No 3 caisse
30 pqts. de 1 lb. .8

~ et 60 pqts. de J lb.* ) .
5 caisses. .. ... 2.75

eueI No. 5 caisse
100 pqts. de 10 oz. 2.90

5 caisses. .. ... 2,80
Crème de Tartre de

..Giilett"'

La doz.
1 lb. pqts. (4 doz. dans

la caisse) . . . . $1.00

i lb. pqts. (4 doz. dans
la caisse) .... 2.00

La cite
4 doz. pqte., 1 lb.....assor- 1 $8o00
2 dos. pqts., J lb.........tis
à lb. canistres rondes, avec couver-

cles fermant à vis (4 doz. dans la
caisse)> .... 22

1 lb. canistres rondes, avec couver-
cles fermant à vis (3 doz. dans la
caisse). ..... ...... 4.1r

.La la
6 lb. canistres carrées (%h doZ. dans

la caisse) ................ 0.33
10 Ilb. bottes en bois. .. .. .. 0.30à
25 lb. seaux en bols . .. .... 0.30J

860 b barl s..* * .0

UN COUP D'OEIL EN ARRIÈRE.
Le passé est la seule. chose qui puisse vous éclairer sur l' avenir. Pouvez-*vous voir certaines lignes que vouis

avez négligées et que vous auriez pu vendre facilement, augmentant ainsi réellement vos profits hebdomadaies?

Le Macaroni, le Vermicelle et le Spaghetti

sndebonnes Marchandises des Marchandises de Qualité, que vos clients apprécieront.

Marchandises aussi bonnes que celles Importées.
Pas de droit de Douane-donc à meilleur marché.
Elles ont remporté les honneurs à l'exposition de
Québec en 1911. Manufacturées hygiéniquement. Les
emiployés sont tous des hommes qui connaissent
leur métier.

Cie Française des Pâtes Alimentaires.
MO NTREAL.



LE PRIX COURANT

LA VENTE fIERVEILLEUSE DU

Scotch Whisky "Perfection" de McCallum est
due grandement à un

APPICHAGE JUDICIEUX

Cette affiche

n'est qu'une

de celles- que

nous avons

dessinées avec

succès pour

ce whisky.

Nous vous

ferons vendre

vos produits

dans tout le

Canada.

Nous attei=

gnons toute la

population, de

lalifax à

Vancouver.

The eanadian Poster eo., Montreal.
TELEPHONE, MAIN 2233.

Dessin, Fabrication et Arrangement d'affiches produisant des ventes.
Affiches créant des affaires et réduisant les frais de vente.

Eorivez ou téléphonez pour informations.

EN-ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ "LE PRIX COURANT"
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GOODALL, BACKHOUSE & CO.,

Leeds, Angleterre.
LIIAR.S GYL>E. Agent pour le Do-

îîîiîîîon dii Canada.
Sauce '.orkslîîre, Bout. i Pt., doz. i s61
Sauce. marque "Bioar', Bout. J Pt

............. duz. 0.75
Rizul.'rîe.pqits ilb. et i IL, lb 0.07

Féc'Til e de pommîîe de terre, pqîs i
lb .. . . . lb. o.xlo

OUNN, LANGLOIS &.Cie., Limitée
Montréal

Prix du saindoux
composé, marque

EASIFIRST

'1 ierces ... o 81

-'incites qobs. 0.09

seauit <nI, o0 lies - .- . .

t ;îî....' s. 3 ll<s........

Cai.ss. I 1bs.

Paiîns. 11<iii u d'une Ilu're

HUDON, HEBERT & Cie,

.. 1.70
l). 0.091
1h. DOoi
1l). o.o<jt

o . o10

Limitée,
Montréal

Savon "Bon Ami".
Caisse de 3 dur..,........ .la doz. i . i9
En lots (le 5 grosses . . la grosse 13.40

Pâtes Alimentaires
.\Ii o;.ucauiî Vcriîuicelle. Spaghetti.

\ 'îiilleîîcs. Coquillettes, Alpha-
Ilwî.. l'àics assorties, Coudes,

'luni0 dun1te livre ou vrac,
caisses 25 livres.

en pqts en virac
Marque iGzll' . b. o.o6 Du.oo

LE PRIX COURANT

Marque "Talbot Frères" IL 0.071 0.07
,%arque "A. Courtine & Cie"

lb. 0.071 0.07
1- u. B. tlontreai.-Net 30 JOur3.

Produits de la maison Talbot Frères,
Bordeaux.

Pois Verts Français, cses ioo btes de
<le 5o0 gramîmes, soit, 18 ozs. L a

Extra Fins...........17.00

1Mi ýns ............. 12.00
Moyens............il.0o
l'etis l'ois............0.00

Champignons Français, cses îoo btes
de 500 grammes, soit, 18 oi . $20

Extra............$20
i reiliier Choix..........9.00
Choix...............7.00
lôétel.............13.00

Olives Espagnoles Qucen.
La doz.

Bouteilles 64 Oz., caisses J doz... $8.75
Bouteilles 36 oz., caisses i doz... 5.00
Bouteilles zo oz., caisses i doz.. . 3.50
Bouteilles io oz., caisses 2 doz... 2.i0

Huile d'Olive Extra surfine, bouteilles
craquelées. L

Caisses 12 litres.........$8.5o
Caisses 12 demi-litres.......6.00
Caisses 24 quarts de litre.....7.00

Huile d'Olive Extra Surfine, en canîs-
tres La cse.

Caisses 48 canistres d'un huitième
de gallon...........$î6.oo

Caisses 24 canistres d'un quart de
gallon..15.00

galln..............a 'canistre
Caisses, 12 canistres d'un demi-

galion............3.80
Caisses 6 canistres d'un gallon.. 13.50
IMPERIAL TOBACCO COMPANY

0F CANADA, Lhnlited.
Cigarette Le ico

Richmond Straigbt Cut..... .. 0
Sweet Caporal.........8.5o
Athiete.............8.50
Old Julge............8.5o
New Ligbt (tout tabac>......8.S0
Sub-Rose Cigarros (tout tabac). 8.5o
Derby..............
OId Gold...........6.3o
Prince............5.75
Sweet Sixteen.........5.7g
Dardanelle (Turques> ordinaires 13.23
Dardanelle (Turques), bouts en

liège ou en argent .. .... .. ... 2.50
Murad (Turques) bouts en papier. 12.00
Moguls <Egyptiennes), bouts pa-

pier ou liège..........120
Yildiz (Egyptiennes)...... ..1.0
Yildiz Magnums <Egyptiennes),

bouts eh papier. en liège ou en or 20.00
Gloria............5.75
Empire Navy Cut .... .... ... 8.00
Old Chum............8.o

*Gold Crest...........6.00
Columbia (tout tabac)........î.oo
Niobe (Turques)........8.eo
lla%,an (Turques)........15

IntéresSz-voua à quelque chose .. t cela
dès aujourd'hui. Trop d'hommes'min.
téressent au passé et à l'avmnlr. et ne
font qu'accumnuler des regrets.

LS DEMANDENT LFUPS
FICi-F5 DE VENTE

Le'.soi xaite dix iiîlle marchands Itans. toutes les branchies du

commerce, qui vi mploient

Une La~ ce.

Ecfi. MC A lt md'une

Constatent qtue ho:rs clients réclament leurs fiches de vente
-le compte détaillé de leurs acliats...în(lîqtant la somme totale
due. Ils veulent savoir ce qu'ils doivent.

Le S ystèm e M oC oskey éargne tem ps, labeur et argent L eS s è e M an y su p i el t n ed e iv s n i e .au iîarchand. Il le protège contre les oublis d'inscription en il en Systrèm qe o mpthe, supprise àla te. deCies iuntleccope('ln'écrit pas la fiche, le client la réclame.) in orcau ope oaieàdt.Cetu ecp
Il limite automatiquement le crédlit. leratmatique. Il fournit la preuve de pertes encas d 'incendie.A'i<uiiiiiaelinilIl signale au marchand tous les points dangereux.Aucn mrchnd e peuit s'en passer_. il est vendu à des codtosfaciles de paiement et rembourse son prix de lui-même.Renîseignenîts gratuits. I )enîan<lez le catalogue aujourd'hui même.

DOMINION RECISTER CO., LIMITED.Agenîces danîs les principales villes. go-se RUE ONTARIO, TORONTO, CANADA.
519521 CORN AND PRODUCE EXCHANGE, MANCHESTER, ANGLETERRE.
TUE MCCABRry R14GISTER CO.. ALLIANCE, OHIO. 13. U. .Manufacturier des Carnets de vt'ee de Sù,eté renommés, à dou ble et triple expédition.Carnets de v'ente et bîmples Carnets axe carbone dans toutes les variétésSUCURSLESi-Nw.Y*, OStn, iltbure. Chio. 5., Nioie.Plis Kansas City. Son Francisco, Ltantit, MOnmphls, Wamhngteet.

EN ECRIVANT AUX ANNONCEU RS, CITEZ "LE PRIX COURANT"
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Les e2onnaisseurs
APPRÉCIENT LES CELE RER

PIPES "PETERSON"
Tous les marchands de tabac soucieux de leur

réputation devraient avoir cette marque en miagasin.,

.Seulç et unique maison au Canada réparant et fabri-
cant les pipes et articles de fumeurs en tous genres.

Propriétaires des

IIflOD[ BiEN COIUES Seuls dpstiedeTacset iarte

de la Régie Française.

GENIN TRUDEAU&GCIE
22 R&13 NOTLIE-D24ME OLES T,

CONSIGNATIONS.
La Cie Candiemne de Produits Agricoles,

LIMITÉi?,
A cause de sa clientèle nombreuse et choisie, disposer&

AVEC AVANTAGE
De toutes les consignations qui lui actant-laita de

Beurre, j Oeufs,
Sirop d'Erable, I Sucre d'Erable,

Fromage, etc.
Remise est toujours faite san délai.

iUroec L& o Qamipci himb Agrcoes
21.23 RUE ST-PIERRE, MONTREAL.

Trel. @a1 Mdli 8 9-410.

- M M ON TREA L

ZN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ "LB PRIX COURANT-

k

Réfléchissez
à'ce que cela signifie que d'avoir des marchandises qui attirent la clientèle ! Mettez on stock

-ET

et vous augmenterez matériellement votre pouvoir sur la clientèle.

RCDWAT& eweECSE
Distributeurs Canadiens :-Québec, Ontario, Manitoba et le Nord-Ouest, Snowdon & Ebbitt, 325 Edifice Coristine, Montréal,

Ha)ifaz, N. P., P. K. Warren ; St.jean, N. B., F. H. Tippet & Co., Vanicouver, C. A., C. E. Jarvis & Co.

PDAPIER

MIMEOGRAPH
Demandez à votre LIBRAIRE

la mrarque "1«0Ioe NiWqualité
supérieure pour PAPIER A
COPIE.

MenufaotuVéC par la

Compagnie des Moulins
DU NORD

278 rue St-Paul, montr-éa-------



LE PRIX COURANT

PRIX SPECIAL
VIANDES FUMÉES :

Jambons ",Cottage"*il'c

- loc.

( ,n %entaii nà' alret la v'ente en un seul

nî,,rç'ant, Ivn> lis deler en tranches. Viandes

de la pilu, hin'aliiî

Donnez un ordre a titre d'éehantillons.

6UNNI LANGLOIS & CIE, Limité e.
M0",_l\lÉL Qué.

Mis en Boites l1 où
ils sont pris,

1-Conserves de I4addies de la Marque

5 ~ - naiturelIle et la

1-Y C'est Impossible.

v O n~écale (Ile lui

.1! ~*; Xsi'.On ne peut
trouver ni malpropreté, ni vase dans la Marquer
''Thistie.'' il -1 1 1-111-r l)ré.itatiIr (le
*',ý 'i -: .1 d 1 . n, ýý ; l' ~ lv la mîarque*

"Thitl AY l t ,

POISSON, MARQUE "THISTLE.1"

Arthur P. Tippet & Co.

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ "LE PRIX COURANT"

B-

Jambons "Picnic"

SE'L
de Table et de Orè
merie.

SEL
pour Salaisons et
Peaux Vertes,

VERRET, STEWART & C0., Lii
Commerçants en Sel.

MONTRÉAL.

Pa"4Poudre Pt
"COW BRAND"

P>our la saitisl'zittit'n et le profit, il n'y
a plus dle ligne dle Poudre à Pâte tout à
fait arussi bonne (lue eelle de la marque
"COW BRAN D".
hIle est d'une pureté inv'ariable, de pleine
foi-ce -1on petit compter sur elle, et la cui-
inli-e soignîeuse la demande toujours.

Donnez une ordre à votre fournisseur.

CHURCH and DWUCHT
Limited.

MANUFACTUTIERS

MONTREAL



LE PRIX COURANT

ISaindoux Composé

Reconnu comme le meill eur
sur le marché.

Il n'en existe pas qui ait un
goût plus fin.

Son Prix est raisonnable.

THE

LAING POGING, & -PROVISION GO.
LIMITED

Rue MiIl MONTREAL.

Paîl Mail (Turques)...... .5
Capstan (importées).......2.00

Tabacs à cigarettes. La lb.
Puritan et B. C. No i 1.. /12s 1.00
Sweet Caporal.......11135 1.15
Athlète.... ... .. /i2s 1.05
Derby, boites fer-blanc ... lb. o.95

Tabacs coupés. La lb.
Old Chum...........s 0.79
Lord- Stanley, Tins i lb... .. .. 5
Meerscha..in.......... 0.79
Athîcte Mixture, Tins i et à lb. 1 .35
Old Gold..........12s 0.95
Scal of North Carolina ... 12S 0.95
[>ukc's Miitiire (Cut Plug) ... 0.82
Qld Virgànio, pqts j et i lb....0.72
Duke's Mixture (Granulated),

i/îos Baga 5 lbs. carton o .85
Bull Durhîam.

i/îo bags, 5 lbs. carton .. ...... 1.25
1/16 bags, \5 lbs. carton .... .. 1.25

Old *irginia, pqts. j et i lb....0.72
Old Vtrginia. pqts. 1/16 IL....0.72
Snap pqts. 1/12 et 1/6 lb.......48
Calabash Mixture, tins I et i lb. 1. 15
Calabash Mixture, tins j lb..... .20
Calabash Mixture, tins i ib.... . 5
Capstan Nayy Cut (importé) tins

i lb. Medium .et Fort .... ... 1.33
Capstan Mixture (importé) tins

iI L Medium.........1.33
Pride of Virginia (importé) tins

i/to lb............1.33
Old English Curve- Cut (impor-

té) tins 1/10 lb..........î3
Tuxedo (importé) tins i/to lb. .1.35

Lucky Strike (importé) tins 1/10 1.33
Rose Leaf (importé, à chiquer)

P<1tS. 1 Oz.............1.22
Taibact en palettes, (importés) La lb.

Piper Heidoieck....... .. ,

Tabacs en poudre La lb.
Copenhagen en boites u/12 lb. .. 0.90
Rose No i de Landry......0.32
Rose No i de Houde......0.34

(Empire Branch).
Tabacs à chiquer. La lb.

Moose bars Si cuts to the lb. .. 040
Moose............s 0.40
Snowsboe bars, 61 cuts to the lb. 0.43
Stag 5 1/3 cuts to tbe IL J Butts

Îiý lbs., boites 6 lbs.........0.38
Black Watch........12S 0.45
Black Watch........63 o'44
Bobs........6s et 12S 0.46
Currency.........123 0.46
Old Fox.........12S 0.44
Pay Rol..........713 o.56

Tabacs à fumer. La lb.
Empire........69 et 12S 0.44
Rosebud..........6s 0.45
lvY............7S 0.50
Shamrock.........6s 0.45

Tabacs hachés. La lb.
Great West (Sac)......8s 0.59
Regal, cube cut, en boites .. s 0.70
Taxi Cr.p cul. boites .. .. os 0.78

1eENkRI JONAS & CIE,
Montréal

Extraits Culinaires. La doz.
i oz. Plates. Triple concentré .. .8o
2 OZ. Plates. Triple concentré .. 5
2,OZ. Carrées. Triple concentré.. 1.75
4 oz. Carrées. Triple concentré. . 3.00
8 oz. Carrées. Triple concentré.. 6.00
16oz. Carrées. Triple concentre'.. i2.00

2 oz. Rondes. Quintessence. 1. .75
21 oz. Rondes. Quintessence.. .. 2.00
5 oz. .Rondes. Quintessence.. . 3.50
8 oz. Rondes. Quintessence.. .. 6.00

.,OZ. Carrées. Quintessence. Bou-
chons émeri............- -3.50

S'oz. Carrées. Quintuoeace. E.-

clions émeri.......7.00
2 oz. Anchor......... .. 0
4 oz. Anchor..........1.75
8 oz. Anchor..........3.00

16 oz. Anclior..........6.oo
2 oz. Golden Star "Double Force" 0.75
4 oz. Golden 3tar "Double Force" 1.25
8 oz. Golden Star "Double Force" 2.25
joz. Golden Star "Double Force:' 4.25

2 uz. Plates. Soluble......0.75
4 (Jz. l'la t es. Soluble......1.25
8 OZ. Plates. Soluie.......2.25

16 oz. Plates. Soluble......4.25
i o z London...........50
2 oz. London.........0.75

Extraits à N livre de .. $1.0o à 3.00
Extraits au gallon de .. $6.oo à 24.00
.Nlêiiies -prix pour extraits de tous fruits.

Moutarde Française.
2 doz. à la caisse.

La grosse

Pony..................7.50
Medium...........10.00
Large..............o
Small..............7.00
Tumblers.............1.80
Egg Cups..........12.00
No 67 jars...........2.00

2 doz. à la caisse.
MUggs............12.00
Nugget Tumblers.......12.00
Athenian Tumblers.......12.00
Goblets...........12.00

s doz. à la caisse
No 64 fars..........so
No 65 jars........ i8.oo
No 66 jars..........21.00
No 68 jars............0
No 69 jars..........21.00

Vernis à chaussures. La doz.
i dos. à la caisse

Marque Froment .... .... .. .. .y&

Quand plus de 95 1 de vos clientes
se servent de

Sel-Windsor
pour lit table et lit crémîerie, à quoi

bon eîîcoînlbeî votrme ltiîlltmail (le sel
d'autres mnarqu 1  -~

Le' Sel Wi'srsatisfait tout le
111011(h et il e >1 îst ie jainais un stock

inactifi ent re vos î:aîîs.

The Canadian Sait Co., Limited
WINDSOR.........ONTARIO

:=I

1



= enî Milnitai-re -i léprýeuve dit
l'eau...........2.00
ho LAING PACKING & PROV. Co.,

Montrés!, Canada.

Lard en Baril Marque "Anchor"
Lard pesant, Canada Short Cut,

Mess bri. 35/45 .. .... ..... 22.50
Lard pesant, Canada Short Cut,

Mess i brl.........11.50
Lard du dos, Canada Short Cut,

bri. 4~5/55..........22.00
Lard du dos, Canada Short Cut,

i brl............1.25
Lard pesant Brown Brand. dé-

sossé, tout gras, brl. 40/50. .. 22.50
Lard clair, pesant, brl. 20/35 ........
Lard de flanc, pesant. brl. ... . . 22.00

Lard à fèves, (petits morceaux,
mais gras), brl........i6.5o

Piclcled Roîls, brl........ ... 5

Saindoux Composé Raffiné. châix
Marque 'Anchor'.

Tierces, 37 HAs...... -......lb). o.o81
Boite. 50 Abs. net (doublure par-

chemin).............
Tinettes. So lbs. net (Tinette

imitée)....... .. o
Seaux de bois -o Abs. net $1 75 0.08Î
Staux de fer-lanc 2o lbçs Si (j; o. SAR
Caisse% io Abs. tins. 6o Abs., en

LE PRIX COURANT
cai~- Jlu............ .. 81

Caisses 5 Abs. tins, 6o lbs. en
cai>-vs, leu......... .. 8i

Caisses.. 3 lbs.-rins, 6o Ibs., cn
caisses............0.09

Briques de saindoux composé, 6o
lbs., en caisse, p<lts. i lb. .. .. .o09
Saindoux Marque "Anchor" (garanti

pur).
'l erces, 375 lbs.........1
.Boites, So lbs., net, (doublure

parchemin).........o i
Tinettes, 5o lbs., net (tinette imi-

tée)............0. 12
Seaux de bois, 20 Abs., net (dou-

blure parchemiin.. .. .... $.45 0.121
Seaux en fer-blanc, 2o lbs.

brut ........ ..... $2.3.?1 o.Ii
Caisses, io Abs., tins, 6o lbs., en

Caisse Rouge.........0.121
Caisses, 5 Abs., tins, 6o Abs., en

C..iI'se l<uugc.........0. 1 A
Caisses .3 Abs., tins, 6o lbs. en

C;ts~CR oige....................12J
Saindoux en carré d*uiîe livre,

<o Abs. cTi cai sse 0 2
Viandes fumées. . ..

Jambons: Premiere qualité.
Extra gros, 28 à 45 Abs. o1
(;r7S. 20 à 28 Abs.......0.13
Moyeni, 15 à 19 lbs......... 141

1'tt,12 a 14 Abs.......0. 141
Jambons désossés, roulés, gros,

16 à 25 lbs...........0.14
Jambons désossés, roulés, petits,

() à12 Abs. .... . 15*
Bacon de Laing, à déjeuner,

sans os, choisi........... 141
Blacon de Brown, à déjeuner, mar-

que anglaise, sans os, épais .. 0.14
flacon de L.aing, Windsor, dos

Pelé..............o. 16

Jambons de Laing, choisis toPi-
que-Nique", 10 à 14 Abs. .... ..

Petit bacon roulé,' épicé, désos-
sés, 8 à 12bs.......

Bacon choisi, Wiltsbire, coté 5o
Abs............

Cottage Roils
Saucisses fumées.

Bologna (Bondon de Boeuf).
Bologna (Enveloppe cirée)
Brunswick (Beef Middles)
Frankfurts.........
Polisb..........
Garlic........ ..
Empress (Poulet, jambon et Ian-

gue).........doz.
Saucisses fraîches

o. 121

o. Ili

o.o6

0.09
0.09
0.09

1.10

Saucisses de porc (tripes de porc) 0.071
Saucisses de porc (tripes de mou-

ton)........... . 8
Petites Saucisses de porc (pur

porci............
Saucisses Camîbridge (paquets de

i lb.'.0
Saucisses de fermier..... .1.2
Chair à sauicisses (seaux de 20

lbs.)........... 0.07j
Boudin blanc..........0,07
Boudin noir......... . 8

AGENCES
LAPO ýTE. MARTIN & CIE, LTEE,

Montréal
Légumes.

Petil 1 Pois -Importés "'Soleil"
Sur Extra Fins ... oo boites 18.00
E-.xtra Fins......0 "o 160 0
Très Fins........0 15.00
Fins .. .. .. ........ 100 13.00
Demi-fins .. .... .... oo 12.00

OBTENUES PROMPMTEMENT
Ave"vus une Idée ?-,l ou, demandezle

cod d 'nventeur qui vnis% neya envoyé gratte
par Marion & Marion. leg<*fs -Consails,
mureaux. {Idifice New N'ork l.ite. Montréal.et Wasiniron. D.C.

DESYIGNTS£0
n~oo mudtg asketeà &Bd deccrIftinnmai
tol, ow% our opinion l hteen lematl

$&#* iînerica&l

Le mérite est une grande chose; miais
de deux magasins de mérite égal, celui
qui fait la meilleure publicité fera le
Plusl d'afftIres.

S iîl îlesîîvz vous faire une

poîit. 1ur les Punddings, vous

e,' iiles mu~ eilleuîrs.

Vendez alors ceux de CLARK, ab»
solumient garantis.

ul i <. lîqity d (ans leuir pré-

pariationi. (Ile les fruîits et ini-

(it-i lit d plus haut ello x.

E 1 i t s enî fer-lanc,

XN os1S. et 28.

Maniafacturier'du Mince
Ment Renommé,
Mis dans des Boites Nou-
veau Gsenre,

'-te comptoir- Mobilier-
FRANCO-CANADIEN

Société à Charte par Actions

t11-l11 Rue Craig ouest, * Montréal
ususlsaPHONE MAIN4 6892

Le Comptoi Mobilier Fanc-Cad jeu
Est ouvert à toute personne dé.
*iront Contracter Un emprunt
"Ur effets mobiliers ou mar.
ohandises livrées à non entre.
pots Sans s'exposer à payer
des taux usuraires et ruineux.
L'honorabilité des fondateurs
et-direoteurs du Comptoir cons.
titue la meilleure garantie des
emprunteur$.
La Cie. achètera à des prix rai-
sonnàbles et défiant toute con-currence, tous objets ou mar.
ohandises non.pérlssables, on
réservant au vendeur l'option
de rachat dans un temps déter-
miné.

Le Comptoir Moble Fraco-Cuie
Fait des avancels d'argent sur
tous objets ou marchandises
non périssables, ayant une va-
leur oommerciali et déposés
aux bureaux de la Société.
La'Société se charge de la Ven-
te par Encan de tésites mar-
chandises et possède des En-
trepots et magasins 0énér&ue
pour la Vente à Commission de
tous articles et effets mebilliert
senflés à la Soctét peur cette
in.
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500
* - des niarchands gaspillent leuir linile eii se servant de l'ancien qystèmte pour

la meurerde plus, leurs inarchandises sont imiprégnéem de cette enteu
-désagréable (lui part si ditlieilcuent.

- r Auginentez vos pr-ofits, emi v~ous mers ant dut

Système Bowser
Autrefois pour mesurer l'huile.

Le réservoir est à l'épreuve dlu feu, et peut ê~tre placé facilement en-dessous de votre A présent avec le Système Boweer.
comptoir avec un robinet au-dessus, Un indicateur vous montre en tout temps la quani-
tité d'huile qu'il y a dans votre r servoir.

Pas de mesures, pas d'entonnoirs, pis de senteur désagréable, plancher propre.

Grandeurs assorties, prix variées. Nos conditions sont faciles ;vous pouvez payer
une certaine somme comptant, et la balance à tant par mois. Pour plus ample infor-
mation, de;nr.ntlez notre brozchure gratuite No. 8 E. Ecrivez-nouis en français.

S. F. BOWSER &~ CIE, Inc.
66 - 68 Ave. Fraser, Toronto, Ont.

NOUS A1ýVONS DEVANCE
l' abolition de lAlun dans la Poudre à Pâte et nous fournissons

un article absolument pur sous la

MARQUE QUAKER
à des prix à la portée de tout le monde.

1 livre - - $2.00 la douzaine.
6 onces - - 0.90 la douzaine.

HMAT IlL W 5O0S'S SO0N S, (Epiciers en Gros) 202 rue McGill, MONTREAL.
p.

LE NOM

garantit une qualité absolument parfaite.
de 9 9 '9/ 1., à 100 pour cent.

Sucre granulé de pure canne à sucre dont la pureté à l'essai a été constatée
C'est le sucre de la meilleure qualité que l'on puisse se procurer.

The St = Lawrence Sugar Refining Co., -Limited, Montréal, Qué.

- - -- -- i ]Mîbe,
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petite pois "Français Petit & Co."
àMuycns, 100 btes étiquette dorée 8.00

Haricots "Soleil" C/S
Extra lins, 40 flacons . j.....8.00

E~xtra Fins, 300 boites......13.50
Fins, 300 boites.........2.00
Moyens, îoo boites........8.00.
Coupés, îoo boites.......8.00
Maccdoincs No 2 extra, ioo boites 9.25
Côtcs de Céleri. 100 boites ... 8.oo
Côtes de Céleri, 50 boites.....7.50
Epinar15 en Purée. ...... 0
1-pinards en l'urée, 5o boites 8.50
E pinards eni Purée, 40 flacons .. 7.50
Fonds d'Artichauts, îoo boites .. 33.00

Soupes.
Vertes cerfeuil, ioo boites .. .. .... 9.5
julienne, ioo boites .. .......... 8.00
P'rintanière Nouvelle, ioo botes.. 9.50
Purée de tomates concentrées, 300

boites...........9.50
Asperges C/S

Branches géantes. So boites ... 24.oo
Branches , géantes, 16 bocaux.. .3.0

Branches Gjrosses, 5o boites ... 23.00
Branches Extra, îoo boites . .22.50

Branches Fines, îoo boites ... 21.00
Pointes tètes seulement, 300 btes 25.50
l'ointes têtes seulement, 40 flacons 14.00
Coupées itr choix, ioo boites .. 38.50
Coupées 2ème choix, sans téès,

50 boites.......... .100
Coupées 2éMt Choix, sans tètes,

100 boites.......... .50
Flageolets

E.xtra Fins,, îoo boites........33.00
Moyens, loo boites .. ....... ..
Choux Bruxelles, co boites .. .1.

Sardines C/S
Romain is..........8.00
Tévillcc i..........8.oe
.victoria t,..........8.50

junqunera is.. ......
White Bear is. ......
White Bear is. ......
Le Pilote i

Savons 'de Castille
1-e Soleil 729od'huile d Olive.

morc. de ii lbs., 25 lbs., à la c/s
morc. de 2J lbs., 12 lbs. à la c/s

morceaux de i lb., 50
morceaux de 3 Oz., 2w0
morceaux de 7 Oz., 200

La L.une 65% d'huile d'olive
morc. de i i lbs., 25 lbs.J par
morc. de 21 lbs., 12 lbs.

8.5o
17.00
10.00
11 .50

Lb.

0.071
008

3.50
3. 75
7.00
Lb.

c/s 0.07

C/8
morceaux de t lb., 50 d
morceaux de 31 Oz., 100
morceaux de 31 Oz-, 200
Duffy & Co.

Grape J uice, qrts 123 .
Grape J ice, Pus 24 .. ... Ç
Grape Juice, SpOIS 36s....
Apple Juice, qrts 12à......
Apple Juice, Pt, 24s......
Cham-pagne Pommes, qrts 12s
Champagne pomnmes, 24s pts

Motta Golden Russet
Sparkling Cider, qrts 12s....
Sparklînq Cider, pts 24S9....
Sirop, Vinaigre, qrts '12s....

Thés japon'
Victoria, go lb,.......
Victoria, 85 lbs.......
Princess Louise, 8o lbs.. ..
Princess Louise, 30 lbs.. ..
Princes, Louise, 5 lbs.....

Vert "Ceylan"
Ducbess, 6o lbs.......

Noir (Blend>
Victoria 50/30 tins. ....

3.25
1.80
3.40

4.75
5.00
4.75
3.75
4.50
4.50
4.90

4.50
4.75
2.40
Lb.

0.27
0.29
0.22
0.23
0.24.

0.24

0.32

Princess 50/30 tins.........26
Empois Remy

Paquets 2 lbs., Sos...... .... 0
Carton i Ilb., Sos.....- o.o8
Carton iI lb., zoos.......o.o8
Carton J lb., 2005........ .....
Bbl. 240c..............071
Keg 120s.............0.071

Huile d'O'live "Minerva"
c/s 12 Btls i litre........6.So
c/s 12 Btls qrts........ .7
C/s 24 Btls pt,.........6.25
c/s 24 Btls J pts........4.25

stagnons, 5 gal........2.4o
Estaguons, 2 gal......... ..... 5
Estaguons, i igal..........6o
Estagnons, i gai........2.70
Estagnons i gai.........2.80
Estagnons, i gal........2.70

JOHN P. MOTT & CO.
J. M. Douglas & Co., Agents, Montréal.

Chocolats et Cacao Mot.
Elite, per doz. . o.gc

La lb.
Prepared Cocoa o.28
Breakfast Cocoa o.38

* , >No i Chocolate ý0.32
Diamond Chocolate........0.24
Navy -Chôcolate...........29
Cocoa Nibbs.........-10.35
Cocoa Shelîs..........0.0
Confectionery Chocolaite .. .8à 03
Plain Chocolate Liquors .. o.z8 à 0.35
Vanilla Stick .... ...... la gr. i .oo

RAMSAY, LIMITED.

Sodas à la Crème, pqts Sc, doz.
Sodas à la Crème, pqts zoc, doz.
Sodas à la Crème pqts 2ic, chaq.
Arrowroot.........
Social Tea.........

0.50
1.00
0.221
0.14

016

ai I

Epiciers du
Canada

LAIT ST.-CHARLES

Se Mettaient en Ligne,
vcus constateriez que les meilleurs d'entre eux
tiennent le

Lait Eva poré
StuCharles.

C'est parce que ce produit comprend une 'ligne
dont les ventes sont très fortes et qui donne
toujours satisfa,.tion.

Suocédané Parfait
dlu lait ou de la crème sous leur forme non
modifiée;
C'est simplement du lait pur mis en petite bottes
de fer-blanc.

St Charles Condeënsing Co., Am
INGERSOLLs Ont., CANADA.

Le Lait Evaporé
Canada First

est du lait non écre-
mi ; réduit à une con.
sistance d'un tiers
environ dans le vide
Il contient presque
trois fois autant de
gras et de solides
butyreux

La pureté et la qua-
lité de chaque boite
de lait «*Canada Firat"
sont garanties abso-
lument et sans ré-
serve.

Le procédé de stérilisation qu'il subit détruit absolument
tous les bacilles et le rend supérieur au lait ordinaire.

Donnez un ordre K votre fournisseur.

The Aylmer Condensêd IiIk Co., Linîited,
AYLMER Ont.

Bureaux Principaux à Hamitlton, Ont
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BUll1ES; EN FRBAO
Unies ou ornementées pour

empaqueter :

La Poudre à Pâte,
les Epices, le Café, le Thé,

le Saindoux, les Viandes,
ou

tous autres pro-
duits- alimen-

taires.
Vous devriez vous pr ocurer nos ,prix avant de placer

vos ordres.

AMERICAN GAN COMPANY
MONTREAL, HAMILTON.[NOURRISSEZ VOTRE BÉBÉ DE'

Lait Reindeer

L' épicier qui, peut fournir

S NAP
Et qui en, active la. vente

est certain d'attirer la clientèle àL son mnagasini et
de la satisfaire. Vous savez que. la satimfaction
des clients es4t l'indice dii " Succès," etque le suc-
ces eni affiaires est synàonyme d'argerit Faites un
bon étalage dû Snap et présentez-le bien -, vous
apprécierez alor-s l'enthiousiasmne que nous nianifes-
tons pour ce merveilleux nettoyeur des mains, qui

enlève des mains la
- crasse de toute na-

~Au-COR tu .re, la peinture, la

&tlOiNE £NAN*&AL graisse, le gou)tdroni,

M.ATI &I S nap Co.
O-otpAj avLimited.

Montréal, - Qu

La Vente du Sirop "Mathieu"
Continue à Augmenter.

(%.

LA CIE J. L.

CoMme les marchands Jle-
viennent de plus en plus dliffi-
ciles au sujet des remèdes qu'ils

vendent, le

sirop Matheu
Au Goudron et à l'Huile

de Foie de Morue,

est ainsi plus sùr de trouver
place sur leurs rayons.

Le Sirop Mathielu est abso-
lument sans rival parmi les
remèdes contre la Toux et
le Rhume.

'Une augmentation de la
vente, avec umme augmnmtation
de profits, est assurée.

MATHIEU, Propriétaire,

SHERi3ROOKE, P. Q.
-I

EN ECWIVANT AUX ANNONCEuRs, CITEZ "LE PRIX COURANT"

La raison pour laquelle le Lait de la MARQUE
REINI)EER convient toujours si bien aux jeunes
Enfants et aux personnes de tout âge est (lue c'est,.
un Lait pur, tiré proprement de vaches saines,
bien nourries, à Huntingdon, P. Q., puis condensé
jusqu'à avoir trois fois la richesse du lait frais,
et conservé dans du sucre granulé. Ce Lait est
toujours le même..

REINDEER LIMITED
Truro, N. E. Huntingdon, P. Q



LB PRIX COURMN

VOYEZ
comment la popularite des Bisçlits
à la Crème "Perfection" de Mooney
atîginenti ri coistimtîîieît fi~
19 1lI2. Leur qtualité lie petit
pai îtél u olniit at,
teint le i>lus liat t.toeré (le
q1ualité comme Ibi4etits au so-
dlit, inais ils font deIli ore
rap:(Iet4 dan l' opinîionî du pli-
blic. 11l4 ont leur propre mit-

Vttl*.riele, ui es iingule
et plai tat 'n us .

'OtlrC .4UC('e"S del,î lit VViite
fIfl ii 4îsIeti satt Sslil teSt at--
ré si vous vendsek lh-4 îeî t
à lit( Cri'mîîe ltrein

The Mooney Biscuit
&Cindy Co., Limited

Manufactures à
Stratford, Ont. Winnipeg. Man.

Succursales à Hatmîlto., Ottawa,
Sydney C. B i lalîf ix N. E. ; Fort
Williarnl. Calgary, Vaîteouve'r, C. A.

S&-Jean, T. N.

"LA FAVORITE"'
la Mine par excllence pour les poie..
Elle donn n lustre Plfi rm ent.
Nie tache P.& les Mains.

La uillere cmbInIso de cirage à
chaussures. conserve le cuir et lui donne un
luette parfait.

lPoqTMTORLXNI
Ia meilleure fliaft pour barattes.o.

plut et conserve le cuir cn le mettes t à
.épreuve de l'eau.
VUNIUS "UmeCL SAM
boue* à la chaussure un brillant eliUe.

lant et durable.
Ces Produits sot en vente chez tou sales
épicier&sen gro.. S'adresaer au beaoin A

vacdo Sm. Dreslg Ce, Lmoraj .Q.
Esésaeà Montréal s

MBrH"CILB & DUBRKJI.B
Nouvelle Dalle de Poàle ,.66

sulsAmeata àMontréalTel. Bell main *,g

* ILN11Y ÀAUCUN R IEIl
SPECULATION DANS LA VENTE

Ce sont des articles
de vente courante
et des modèles de

pueé et d'ercel.
1tc~ ~ lncedans le mon

Tra&ldMak de entier.
53 dem plus hauts Prix et Médailles

en Europe et en Amérique.

R IU R 810E & CQ. LIoeII1d
[iabdesen Iffl.

LAKE '0F THE WOODS--MILLJNC
00.e LIMITEO

Fabricants de Farine -"FIVE ROSES'#

MEUNERIE A KEEWVATIN
Capacité 9000 barils par jour.

Meunerie à Portage Lapralrle,
Capacité 15oo barils par jour.

Capacité Totale 1030 barils par jour

Bureaux :MONTREAL. TORONTO,
WINNIPEG, KEEWATIN,

PORTAGELAPRAJR

CONFITURES POBES DE UPTON

miui SmIN
Absolumnent pures
et de saveur déli-
diense, conservées
tan, des âeaux de
5 Ibs. et des jarres
en verre de 16 oz.,
doublés or. scellés
hermnétlquentent

11i0i1mci
MPON

Bien et favorablement connue de
l'épicier et de ses cliente dans tout le
Canada, où elle est faite et vendue
puis. plus de quinze as.

CHWL"Eé LITE"9
DES EPICIEUSB

]per telas l»

Besins de la Cuisine
Tablett« es M lb.

IVabrilqu par

JOHIN P9 M4Ofl & Colt
BALIPAX, K. Pi.

J.A.TAYLOR, Agent, Mnetréal

LA rPARINIR PI8IPAimis
<SULW-EAISINO ]LOUR>

DE BRODIE & HARVIE
est aujourd'hui la farine préféré des
mécaLIemre Elle donne une excellen-
te pâisrie, légère, agréable et re-
cherchée par les amateurs Pour ré.

ui la pâtisserie avec la farine pré-
prede BRODIS & HARVIR, il

su=tde suivre les directions impri.
niées sur chaque paquet.

14 eli5 wbeUleumj, U mrat esJ

LACAILLE, CENDREAU &CIE
successeurs de CH S. LACA&Iji.U CIE.

EPICIERS EN GROS
Importateurs de Mélasses, si-

rops% Fruit* Secsl, Thé, vins,
?iqueurs, sucree lite.; E$tc.

Spécialité de Vins de Mless de Sicile
et de Tarragone.

M Rue 4t-Paul et 14 Rue 8L-Dizier

TeL. main 733

Pour les Cheveux.
R. J. DELVINSI, Umitée 25 r»Sue Cbuil

IN POUR vouuOIAUX est le "Cotiase
Seed'l fabriqué d'après sMx brevets.

Marchandise de coulasse; rien ne peut lap-
pete comme valeur et comme populiarité.

=hston& les fourassecs de gres.

Le méritei est une grande chose; mais
de deux magaWsin de mérite égal, celui
qui fait la meilleure publicité fera le
plus d'affaires.i1
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Sandwlehe .. o *. . .15
Imperlas..........07
Biscuits au soda...... .so
Biscuits au vin....... .0.1
Jatu Jams . . . .0.15

Biscuits au Cf,,oi......0.132 ~ST. CÊI&RLES CONDENS.
INO CO-Y.,

Laits et Crème@ Conden-

St. Chanis"Family"......3. 65
St. Charles "Baby", 4 doz., la cse. 2.00o
St. Charle s "Hôtel" . . . 3.'90
Lait "Silvýer Cow s.......5
"Purity"..........4*90
"Good Luck".........4. 35

BALADA TEA CO.

THES DE CEYLAN
M-M "SALADA"

Etiquette Brune, i'a et il'a.
Etiquette Verte, x'a et l's
Etiquette Bleue, 3'8 l's, i 's

et 's .... .. .......
Etiquette Rouge, t'a et la.
Etiquette Dorée, l'a

SAVON
The GENUINE, empaqueté

ceaux par caisse.

$0.25 $0.30
0.27 0.35

0.30 0.40
o.36 o0.50
0.44 o.6o,

100 mor- J

Prix pour Ontario et Québec:
Moins de 5 caisses......
Cinq caisses ou plus......4.95

IÏ~~u
SNAP CO., LTD.

MotréaL
Snap Hand

Cleaner.
Cse de 3 do:. 3.60

j ~ Cie de 6 do. 7.2o
qffl jo jours.,

ARTHUR P. TIPPET & Co, Montréal
Lime ,julce "Stowers La c!a

Lime Juice Cordial, 2 doit. .. Pts. 4.00
Lime Juice Cordial, i do:. .. Pts. 3.50
Double Refi. lime juice.....350Lemon syrup .. . . . 40
THE UNCLE SAlI DRESSINO CO.,

Vernis u'Unjle P.Q.
Bout 6 oz.Nox....... .. 0
Bout. 4 Oz. NO1 .......... 1:40
Bout. 4 O:. NO a.....do. zow
Bout. 4 oz. (bout, nue) .. do:. o.75

Vernis Chocolat
Bout. 6 oz., No i........ 2.oo.
Bout. 4 Oz., NO 1.........1.40
Vernis noir No i Extra BrIs 4o --

gallons............6o
Vernis noir No i Extra Cano i à

5 gallons .. .... .... .. .. ... 1 7
Vernis chocolat No Y, bris 4o gais. z.6o
Vernis chocolat No i. Extra cana.

i à 5 gallons...........75
Grasse "Protectorine

(Pour harnais et chaussures).
Boites 8o:...........1.25
Boites 4 Oz. . 0.75

Cirage Combiné UCo...

Cirage à Chaussures "Coon" do:. o.75
Mine à Poêle "Favorite»

Mine "Favorite", NO 4, do:....0.45
Mine "Favorite", No 8, do:......70
Mine "Favorite", No 12, do:. . . .8

UNITED SOAPS COMPANY
of CANADA, Llmted

Savon Canada's Best:

i caise ... .. .. ~ 4.10
3 caisses.... .... 4.00
Io caisses........ . 0g

T. UPTON & CO.,

Confiture, gr n«e urs
Framboises. Frais s, verres d.e i

lb., 2 doz. par CSb doz. .. . ... 2.10
Pêches, verres de 9 1b a. doz., par

caisse 4o:. 1.70
Gadelles rbuges, vere 4. zi lb.,

a doz. par caisse, . . . . . . . doz. i.8o
Groseilles, verres dé i? lb., a dôz.

-par caisse,.. ..... ..... doz. 3.90
Prunes, verres de x1 b.. a doz. par

caisse..........4z., 1.60
*AsotUes

Verresde. i lb,, 2ado. àla cse. doz. x.8o
Marmnelade d e Pamplemousse

(Grape' Fruit), verres de i lb.
a-doz. à la caisse .. . .. ... doz. i.6o
Pure Marmelade d'oranges

Verres, 12 o:., z doz. à la cie, do:. i.xio
Verres, 16* oz., 2 do:. à la cse, dooe. i.50
Vint Sealers, 1 doiz à la cae, do:. 2.25
Tins, No 2, 2 doz. à Ji cse, do:. 2.00
Tins, No 4, a do:. à la cie .bte. 0.32
Tins, No 5, 9 au crate .. .. bte. 0.40
Tins, No 7, 12 à la Saisse .. btc o.56
Seaux en bois, No 7, 6 seaux par

crate....... .. seau o.!;6
Seaux en bois, 30 Ibo......h. o.o7t

Miel Pur ClarifIé
Verres, 12 oz., 2 dos. à la cse, doz. i.40

Whbite Clovéir
Verres, 12 oz., à do:. par cie, doz. x.6o
Verres, 16 O., 2 do:. à la cse, doz. 2.*00

Fret payé d'avance sur io caisses ou
davantage expédiées *directement de la
manufacture à

Windsor, North Bay, Montréal, et à
tous les points intermédiaires en Onta-
rio. Pour tous les autres endroits, une
allocation de fret de 25 cents par cwt.
sera faite. Termes: net, sans escompte.

Au Commerce.
La. Grande Vogue

de la

NOUVELLE FARINE ST. LAWVRENCE Iit
augmente de semaine en semane.

Les maltres-boulangers en reconnaisselit la

supériorité ; les ménagères l'apprécient de
plus en plus; elle représente la fine fleur des;

meilleurs blés de l'Ouest Canadien.

4 Marques d'Egale Pureté:

Vos oommnandes seewront notre Meilleur, ettention.

he St. Lawrenoe Flour Mille Co.,
Téléphone Bell, Main 6741 Limlted

1 110 rue Notre-Dame ouest, Montréal.

Le PAIRiE 3T. LAWRENCE. Blanche et Pu,.
commie le Lys.

Avec le Thé du Japon,
vous obtenez un article d'une

pureté indiscutable. Si vous

achetez toute autre imita-.

tion de Thé Vert du Japon,

vous pouvez avoir un thé

contenant de la -peinture, de

la stéatite, de la poudre de'

talc, du bleu de Prusse, ou

ý$en un thé de très médiocre

qualité.
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rnaNOIE

L'économie consiste réellement à ne four-»
nir à vos olients que l'article le meilleur,

* parce que cela est profitable à la longue.
De la Poudre à Pâte oontenant de l'Alun

* a peut et doit vous coûter quelques cents de
* moînu*por, do4tztine que la poudre "Magil",

I parce quwe sapration coûte moins cher. :
L'alun0 est ýr pJ1*y4 dans la poudre à pâte
parce qu'il est à bon marché. Ne tenez pas tbnmrh

de marchandises bon marché simplement parce qu'elles sont o acé

Le bon marché et la qualité vont rarement ensemble.

LA PO-UDRE À PÂTE "MA.GIC"
NE CONTIENT PAS D'ALUN.

-La poudre à pâte "MA-CIO" est à prix moyen, et c'est la seule bien connue,
faite au Canada, qui ne contient PAS d'Alun.

L W. GILLETT COMPANY LIMITED.
Winnilpege TORONTO, ONT. Montréal.

Quand vous placerez une commande
de Conserves de Poisson, assurez-vous
du nom exact

eMirque Barunswiclk"
-j Ce sont l 'es meilleures conýerves que l'on puisse se

procurer, et on peut être sûr qu'elles donneront la meilleure satisfaction.

Grâce au procédé sanitaire de préparation des conserves de la marque
",BRUNSWICK", la saveurm'aturelle du poisson est conservée à un degré remar:ý
quable.

Tenez en magasin un stock abondant d'aliments provenant de la mer, marque
"BRUNSWICK". Leur vente rapporte un excellent profit.

CONNOIRS IBROS., LIMITED.
BLACK'S HARBOUR, N. B.

LEONARD mmeS., Montrial. - 0. H. S9. HILLCOATi Sydney. - A. W. HUBAND, Otw..A.HVOD
Trrnto.-CHAS. DUNCAN, Wlnnlpeg.-CRANTr à OXLEY CO., Halia. - C. DE CARTEET KinAtOn.-
BUCHANAN à AHERN, Québo.-J. L. LOVITT, YArmouth.-SHALLCROSS, *oCAULAy CO., Vanouver
et Vi.tOvla, C. A. -SHALILCRtOSS, MOCAULAYs CalgevY, Alfa-JOHN STON &m YOOKNEY, Edmonton, Alberta.

EN ECRIVANT AUX ANNONCRU IkS, CITEZ "LE PRIX COURANT"
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REVUE HEBDOMADAIRE

Commerce, Finance, Ind
EDITEURS:

La Compagnie de Publications des Marchands D6tailleurs da
Canada, Limitée,

Téléphone Bell Est 1185. MONTREAL.
Montréal et Banlieue, $2.50

ABONNEMENTI Canada et Etats-Unis, 2.00 PAR AN.
Union Postale, - Frî. 20.00

Bureau de Montreél S 80 rue St-Demis.
Bureau de Toronto s 152 rue Bay. J. S. Robertson & Co., représentants.
Bureau de Chicaso: 215 rue. Suth Market, Emmet C. Boyles, représentant.
Bureau de New-York : 903-904 Tribune Bd., E. F. Olmsted, représentant.

ustrie, Assurance, Etc.
Il n'est pas accepté d'aboma.neut pour moins d'une anÏ.
A moins d'avis contraire par écrit, adressé directeme4t

à nos bureaux, 15 jours au noi avant la date d'expIration,
l'abomnenn t est contin é de plein droit,

Toute anne commeée est due en entier.
'aboamn=• ne esse pas tant que les ar&réages. no nt

pay.ble ---. .t é
m ~ ~ ~ ~ dî , Me"'aÎîhymand i te a

Chees, «al sh4eb.i do pote d-lmn ltre faita pabl
à l'ordre d9."Le Prix C.uaat"

Prière d'adièsiei les lett6es, eto. simplement..ep ae suit S.
"LE' PRIXCOURANT.", Montréal.

MONTRÉAL, 12 JANVIER 1912

LA MAIRIE

Trois candidats sont en présence pour la mairie et tout
semble indiquer que les électeurs de la ville de Montréal
seront appelés le ier-février à faire leur choix entre MM. U.-
H. Dandurand, L.-A. Lavallée et Georges Marcil.

Le premier des candidats est un agent d'immeubles bien
connu, qui représente actuellement, comme échevin, le quar-
tier St-Joseph, dans le Conseil de Ville de Montréal.

M. L.-A. Lavallée, M. Georges Marcil sont également
échevins, le premier pour le quartier Lafontaine, le second
pour le quartier Notre-Dame de Grâces.

Les trois candidats ont, depuis quelque temps déjà, es-
quissé les grandes lignes de leur programme.

M. Dandurand pose nettement sa candidature comme
partisan de la nouvelle administration de la ville par le Bu-
reau des Commissaires qui fut porté au pouvoir par la gran-
de majorité des contribuables en février 1910.

M. Lavallée n'est pas aussi précis. Il voit du bien, beau-
coup de bien dans le système actuel; il se dit prêt à lui don-
ner un essai loyal et à le changer si besoin est, dans deux
ans.

M. Marcil admet aussi le système actuel, mais désire que
les Commissaires consentent à se ranger à sa manière de
voir en matière d'administration municipale.

En résumé, M. Dandurand est pour le Bureau actuel des
Comniissaires et MM. Lavallée et Marcil sont prêts à l'ad-
mettre sous réserves.

Nous ne nous attarderons pas à signaler la puérilité de
l'article du programme de MM. Lavallée et Marcil propo-
sant que la compagnie des tramways accorde 10 ou 12 billets
de tramways pour 25 cetns au lieu de 8 qu'elle donne actuel-
lement. Tous ceux qui connaissent la situation savent que
c'est là tout simplement un moyen pour s'attirer les bonnes
grâces des électeurs.

M. Dandurand est plus conséquent, et certainement bien
plus pratique que ses adversaires sur cette question. Il voit
les choses de plus loin et reconnait que cette concession de
billets de tramway ne pourra être établie que par une con-
vention nouvelle à intervenir entre la ville et la compagnie.
M. Dandurand croit qu'il est ýlus sage de songer à sauve-

garder les intérêts généraux des contribuables tout en ad-
mettant qu'il est indispensable d'assurer -plus de protection,
de confort et de facilités au public voyageur, et cela immé-
diatement.

En ceci nous sommes absolument d'accord avec M. Dan-
durand.

M. Lavallée veut réduire le pouvoir d'emprunt de la ville
à 12 pour cent; M. Marcil veut l'augmenter à 25 pour cent;
M. Dandurand préfère le "statu quo".

M. Dandurand donne comme raison en faveur du nmaidm
tien du "statu quo" un argument qui ne manquera pas de
frapper les hommes d'affaires par sa justesse. La ville dé
Montréal, dit-il, est comme un particulier qui, 'ayant à' Or-
dit en banque ne croit pas juste de s'en priver de son gré,
quitte à ne s'en servir que dans la limite de ses torces :gfin
de pouvoir faire honneur à ses obligations à échéance.

D'autre pari, il est bon qu'une limite soit fixée au pot-
voir d'emprunt de la ville afin de prévenir les tendances que
peuvent avoir les corps publics,- si bien constitués qu'ils
soient, à se laisser aller au gaspillage des deniers publics,
comme la chose s'est si désastreusement produite dans le
passé.

La pu:svole est aux électeurs, ils donneront prochainement
leur vt-rd:.ct et sans vouloir discuter par le menti les diffé-
rents aspects des programmes des trois caiddits, il nous

.semble que celui de M. Dandurand est le plus empreint de
bon sens pratique et qu'il vaut d'être étudié à sa juste va-
leur par tous les contribuables de la ville de Montréal.

ACCUSE DE RECEPTION.

Nous avons reçu les calendriers artistiques de:

Connors Bros., Limited, marchands généraux de la cé-
lèbre marque de conserves de poissons "Brunswick", de
Black's H bor, N.B.

La B que d'Epargne de la Cité et du District de Mont-
réal.

La Canada Assurance Co., de Toronto, agence à Mont-
réal.

et adressons nos plus- vifs remerciements pour ces envois.

le Papier à Mouches Orinel. Depuis plus00 * de 25 ans le Modèle-Type 4e Q'uait.
Tous les autres papiers à mouches sont dWIang ef o.0, imitations.
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L'EDUCATION DE VOS FILS

Beaucoup de parents s'imaginent .avoir rempli ample-

ment leurs devoirs parce qu'ils ont fait donner à leurs fils

une instruction copieuse dlans un collège renommé, et ils se

figurent avoir préparé convenablement leurs enfants à la

niélée <le la vie parce qu'ils ont fait le décessaire pour leur

permettre d'acquérir quelque titre universitaire qui sera si-

non un brevet d'intelligence tout au moins une estampille de

connaissances intellectuelles.
Nous étonnerions beaucoup de parents en leur disant

<que le plupart des jeunes gens ainsi gonflés d'instruction

sent absolument impropres à gagner leur vie et à établir une
affaire. qui leur permette d'assurer leur existence.

Cenpendant, dites-nous un peu, ce qu'apprend un jeune
h1ommiiie a collège? Du grec. lu latin, de la physique, des
mathématiuues. le l'histoire. etc., etc., toutes choses qui
certes ne manqueront pas d'orner les cases de son cerveau,
mais ne tremperont nullement son coeur de l'énergie et de
la vaillance nécessar-es pour foncer str les obstacles qui vont
l't barrer la route dès les premiers pas, dans la vie.

Il existe toute une gamme d'instruction qui n'est pas du
ressort lu collège. il y a'toute une série de connaissances
qui' les cirs d'un savant professeur ne pourront inculquer
à l'esprit des futurs jeunes hommes, car l'explication de ces
tliéories est l'enseignement pur et simple de vertus civiques
e de qualités personnelles qui ne peuvent s'apprendre et se
développer autre part qu'au foyer familial ou au rude assaut
de la vie.

li.es oliniues qui enseignent dans nos collèges ne sont
pas le ceux qui ont lutté contre tout ce qui contrecarre les
pîro.jets d'une pensée active, ils ne se sont jamais arcboutés
f"ce à la nécessité, pour lui opposer une résistance désespé-
tee; ils ne se sont jamais trouvés dans ces situations prépon-
dérantes où il est lion <le savoir doser son pouvoir et réfré-
1er soi instinct <le domination; ils n'ont pas senti germer
dans leur esprit les projets grandioses d'ambition, générateurs
de forces insoupçonnées et de décisions subites et géniales;
leur vie s'est passée sans imprévus, sans mouvement, sans
fitvre et saut heurts; ils ne savent pas les ressources d'é-
ntergie et de p'uissance <tue certaines situations peuvent faire
i.'îllir dans une minute d'exaltation féconde; ils ignorent le
s' u<ci <lu soutien matériel d'une famille et n'ont pas tout ce
qu'il faut pour enseigner aux jeunes gens "la vie".

Loin <le nous la pensée de rabaisser leur mérite et-de
contester la valeur de leur dévouement, mais, ce nous est
uit devoir le <lire qu'il incombe aux parents une obligation
tic parachever leur oeuvre-et de former le moral de leurs
fils, vin puisant dans leur propre existence et dans leur ex-
pirience, les arguments qui militeront en faveur de leurs
principes et contribueront à former une "personnalité" à
leurs enfants.

Les Pères doivent expliquer à leurs fils en quoi consis-
tent les devoirs sociaux et leur former une volonté; leur
inculquer les principe's d'action et leur montrer comment il
faut agir pour se grandir dans la vie.

Chaque fois que l'occasion se présente, ils doivent leur
soumettre les graves problèmes qui les assaillent et leur de-
mander d'en trouver la solution; ils en discuteroqlt les rai-
sons av ec eux et compo::eront ainsi à leurs enfants un juge-
ment pratique et sain. Dans quelque commerce ou situationou ils se trouvent engagés, ils reprendront en détail leur
propre vie depuis le commencement, et analysant les heures
de prospérité et celles de défaillance, ils dégageront, de cet-
te étude les éléments, les décisions, les agissements qui ont
Provoqué une amélioration dans leur existence et ont élevéprogressivement leur situation.

Ils inclineront leurs fius vers l'optimisme, leur traceront
1:a conduite à tenir dans la prospérité comme dans la détres-
se, et les persuaderont que quelque soit le rang que l'on

tienne, il faut essayer de mettre de la bonté dans tous. ses
actes. Ils leur donneront des leçons d'économie, de patien-
ce et de tenacité, ils les mettront en garde contre la grise-
rie du succès ou contre l'abattement de la défaite*et pour
cela, ils n'auront qu'à jeter un regard en arrière, ils n'auront
qu'à raisonner eux-mêmes les causes de leur réussite ou de
leur insuccès et de ces causeries paternelles se dégagera une
leçon éminemment utile, qui, si elle ne contribue pas à faire
de vos fils des bacheliers, en fera du moins des hommes.

L'ASSOCIATION DES MARCHANDS DE DENREES.

L'Association des Marchands de Denrées de Montréal a
tenu son assemblée générale annuelle mardi dernier et a
procédé à l'élection de ses officiers pour l'année 1912. Les
résultats sont les suivants:

Président, M. John A. Gunn; vice-président, M. John H.
Scott; trésorier, M. Albert Dalrymple.

Comité exécutif: - MM. Richard Gray, Arthur Jones,
W. H. A. Olive, F. X. O. Trudel.

Comité d'arbitrage. - MM. E. Denning, H. A. Hodgson,
P. W. McLagan, G. D. Warrington, A. C. Wieland.

Comité des transports. - MM. Jas. Alxander, R. M.
Ballantyne, John A. Gunn, Arthur J. Hodgson, John Mc-
Kergow.

Le président du comité des transports, M. R. M. Ballan-
tyne, soumit le rapport annuel du comité pour 1911 et le tré-
sorier, M. Richard Gray, présenta l'état financier.

Le rapport du président, M. John A. Gunn, qui compre-
nait celui du comité des transports, fut adopté et sera publié
dans le rapport annuel du Board of Trade.

M. John A. Gunn fut mis en nomination pour l'élection
au Conseil du Board of Trade, poste qu'il a déjà occupé
Vannée dernière.

POUR LES MARCHANDS DE CHAUSSURES ET DE
CLAQUES.

Tous les marchands détaillants du Canada vendant des
marchandises de toutes sortes en caoutchouc devraient faire
inscrire leur nom et leur adresse sur la liste d'envoi de "Foot
Prints", la rev'ue exclusive dec la "Canadian Consolidated
Rubber Company, Limited".

Cette intéressante publication est une aide précieuse
pour le commerçant qui tient cette ligne, car elle donne des
indications indispensables à l'aménagement des mágasins, à
l'art de vendre, etc., et renferme des informations extrème-
ment utiles que le marchand devrait avoir sous la main pour
pouvoir les consulter rapidement.

Le premier numéro de "Foot Prints" contient une liste
complète de prix des marques de claques: "Jacques Cartier,"
"Maple Leaf," "Granby," "Merchants," "Dominion" et
"Anchor".

Le second fascicule renferme une liste de prix revisée
des marques "Merchants" et "Daisy"..

Le troisième exemplaire est composé d'un catalogue
complet de "Fleet Foot," chaussures de sports, ainsi que
d'une description des formes.

Enfin, le quatrième numéro ,qui vient de paraitre con-
tient un catalogue complet et une liste de prix des chaus-
sures en feutre "Berlin".

Si l'un de ces différents numéros manquait à votre do-
cumentation et que vous désiriez y puiser des renseigne-
ments indispensables à votre commerce, la Canadian Con-.
solidated Rubber Company, Limited, de Montréal, se ferait
un plaisir de vous envoyer gracieusement le fascicule désiré,
sur une simple demande de votre part.
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LA TAXE SUR LES COLPORTEURS
Il existe au Canada, comme dans tous les pays d'ailleurs,

une catégorie de marchands ambulants parcourant les villes
et les campagnes sur le siège d'une vaste guimbarde acha-
landée des objets les plus divers et les plus hétéroclites et
proposant leurs marchandises à tous les particuliers dont ils
rencontrent la demeure sur leur chemin. On les nomme "les
c.,Iporteurs". Il est difficile de s'imaginer exactement toute
la diversité invraisemblable qui compose leur stock, leur
'ehicule n'est pas une simple boutique roulante, c'est un vé-

rtable bazar à départements qui se meut sur toutes les rot-
tes et s'arrête devant chaque porte, tandis que le conduc-
teur descendant de son siège y va frapper pour inviter les
personnes présentes à faire leur choix dans cet assortiment
touffus.

Il n'est pas de demeure, principalement dans la campa-
gne qui n'ait pas, durant la saison, plusieurs fois la visite de
ces saltimbanques du commerce qui trimbalent dans leur
roulotte un choix d'articles multiples assurément, mais d'une
qualité et d'une fraîcheur plus que douteuses. Ils sillonnent
les moindres recoins des provinces, établissant comme une
sorte de battue pour traquer le gibier qu'est pour eux le
consommateur et le fusillent à bout portant d'achats arra-
chés à force de sollicitations pressantes et qui n'apportent
a ceux qui se sont laissés tenter, que des déceptions, des re-
grets et des désagréments.

En réalité cette catégorie de commerçants, si tant est
qu'on puisse les appeler ainsi, fait un tort considérable au
véritable commerçant ayant boutique dans une localité et
débitant sa marchandise à une clientèle qu'il connait et dont
il est connu, donnant ainsi toute garantie d'une livraison
satisfaisante.

Le colporteur cause un préjudice double au vrai coin-
merçant, préjudice matériel en lui enlevant nombre d'affai-
res qui sans sa concurrence auraient fatalement passé par,;"n canal; préjudice moral en ce sens que les ventes qu'il
fait, donnent rarement satisfaction et jettent le discrédit sur
le commerce en général, prévenant le consommateur contre
tous les négociants sans distinction.

Les municipalités de la Province de Québec. n'ont pas,té sans pressentir le péril naissant de cet état de choses,
Hes se sont rendues compte des désavantages mafériels et

no-raux résult•nt d'un tel trafic et, si elles n'ont pu supprimer
rette concurrence désastreuse pour leurs marchands locaux
,!,nt elles ont à soutenir les intérêts, elles ont du moins
essayé d'enrayer ce vagabondage commercial en imposant
aux colporteurs de lourdes taxes susceptibles d'en effrayer
tas mal et par conséquent d'en réduire le nombre.

Les colporteurs exerça'nt leur métier .errant, dans la Pro-nince de Québec, sont soumis à une taxe de 150 dollars par'iture et pour chaque district. Si l'on considère que la Pro-
* nce comporte 24 districts, on se rendra compte que la li-
"nce de ces ambulants, si elle veut s'étendre à toute la Pro-* nce, représente une somme assez rondelette. De plus, il

iste une double taxe additionnelle municipale qui frappe
aque voiture de colporteur d'un droit de 40 dollars; l'une
e "taxe de village", l'autre "taxe de paroisse".

Ces mesures prises pour protéger les marchands locaux
l'envahissement d'étrangers, qui, s'ils n'étaient imposés
la sorte, auraient le pas sur les premiers, sont des plusables, elles ne sont que trop justes et l'on pourrait se ré-
jr de leur mise en vigueur et de leur efficacité, si les ditsporteurs, n'avaient trouvé dans leur esprit frondeur, en-
ni des lois et des usages, un moyen très pratique de con-
arner l'obstacle qu'on leur jetait dans les jambes et d'évi-
r la lourde charge des taxes dont ils sont légalement im-
sables.

Leur moyen est des plus simples. Puisque c'était à leur

voiture qu'on semblait en vouloir, ils ont jugé à propos de
laisser- l'attelage à l'écurie et de se mettre en route sur les
mêmes chemins avec pour tous bagages une serviette bourrée
de catalogues reprsentabit les articles différents de leur
bazar au repos.

Ils ont pour ainsi dire jeté le froc, ils ont renoncé à ce
renom de bohémiens que leur existence au plein air leur
a.vait fait octroyer, ils se sont modernisés et sont devenus
en quelque sorte, des agents manufacturiers allant proposer
au fin fond des campagnes tout ce dont peut avoir besoin
le cultivateur.

Ce moyen d'échapper aux taxes est assez ingénieux, le
biais n'est pas trop mal trouvé, et il ne fait qu'agraver la
plaie dont se plaignaient les commerçants de la Province.

Quand on veut se donner réellement la peine de trouver
le remède à de tels maux on ne tarde pas à le découvrir. En
l'occurence il est clair que la seule manière de régler cette
situation anormale qui favorise des commerçants sans licen-
ce au détriment de ceux qui en trouvent leur commerce
grèvé est de ranger dans la catégorie des colporteurs et par
conséquent d'imposer comme tels, tous ceux qui, accompa-
gnés d'une voiture de marchandises ou non s'adressent direc-
tement au consommateur pour effectuer des vent6s.

Une telle mesure préconisée par tous les cômmerçants
de la Province de Québec ne préserverait pas seulement
leurs intérêts mais défendrait aussi ceux des consomma-
teurs.

Dites-nous quelles garanties on peut attendre de ces
commerçants inconnus venus on ne sait d'où, allant on ne
sait où et'considérant les personnes qui leur remettent des
ordres, non pas comme des clients qu'il convient de ména-
ger, mais comme de simles acheteurs anonymes dont ils ne
sollicitent nullement la clientèle permanente? Le sentiment
de suspicion qu'on a le plus souvent à leur égard, est entre
nous soit dit assez justifié, les achats qu'ils récoltent che-
min faisant sont le résultat d'une sollicitation pressante et
non l'expression d'un geste de confiance; les articles qu'ils
vendent ont une apparence de clinquant qui peut tromper
l'oeil de gens inexpérimentés alors que l'usage se charge d'en
démontrer la malfaçon et la qualité défectueuse; les ordres

qu'ils prennent sont exécutés de façon différente de la pen-
sée de l'acheteur; en un mot, ils n'offrent aucune garantie,

aucune sécurité et ravalent le commerce au rôle de la bro-

cante.
Les commerçants locaux, eux, assurent à leur clientèle

des articles et des marchandises de choix qu'ils reprendront
sans difficulté, si la réclamation qui leur est faite à leur su-

jet est justifiée, ils ne cherchent pas à induire en erreur sur

la valeur des produits les clients qui viennent à eux, et éclai-
rent au contraire leur jugement sur la qualité à employer;

bref, ils font leurs, les intérêts de ceux qu'ils servent et s'ap-

pliquent à leur donner toute satisfaction.
Ce serait d'une injustice flagrante de fermer les yeux

sur les agissements de ceux qui contournent la loi en jouant

sur les mots et de ne pas soutenir, par le remaniement des

termes à double interprétations, ceux qui conm.ercent loya-
lement, se soumettant sans récriminations aux exigences des
taxes qui leur sont imposées.

M. John Farquharson, président de la Montreal Biscuit Co.,
manufacturiers de biscuits et de confiseries, a offert aux ven-
deurs et au personnel des bureaux de cette compagnie, un diner,
le 28 décembre. Quarante convives y ont pris part.

Les vendeurs de la compagnie étaient venus de toutes les
parties du Canada pour assister à ce repas. Des rapports très
encourageants furent présentés, indiquant une forte augmenta-
tion d'affaires, et on discuta des questions intéressantes.

M. Thos. J. Potter, voyageur pour la compagnie depuis
vingt-six ans, agissait comme président.
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LES EXPORTATIONS DE CHARBON DES
ETATS-UNIS

La valeur des exportations de charbon des Etats-Unis
a doublé au fours des douze dernières années. La valeur dé-
clarée du charbon exporté pendant les dix mois finissant en
octobre 191t, est de $44,ooo,ooo; celle du coke est de $3.000,-
oo0 et celle du charbon fourni aux navires transportant des
marchandises à l'étranger, de $î8,000,ooo. Le tout forme un
total de $65,ooo,ooo, qui justifie l'estimation faite par le Dé-
partement du Commerce et du Travail des Etats-Unis por-
tant la valeur totale du charbon exporté pendant l'année 1911
à la somme approximative de $8o,ooo,ooo. En 1910, la valeur
de ces exportations a été de $65,ooo,ooo.

Au point de vue de l'exportation du charbon, les Etats-
Unis occupent le troisième rang parmi tous les pays expor-
tateurs. Ils sont dépassés sous ce rapport par le Royaume-
Uni et l'Allemagne. En 1910, les exportations de charbon du
Royaume-Uni avaient une valeur de $179,ooo,ooo, celles de
l'Allemagne, une valeur de $i04,ooo,ooo; celles des Etats-
Unis, une valeur de $45,000,000, sans compter le charbon mis
dans les cales des navires; celles de France, une valeur d'en-
viron $6,ooo,ooo.

Si l'on compare les chiffres de 1910 à ceux de 1909, on
voit que les exportations de charbon et de coke des Etats-
Unis (non compris le coke et le charbon fournis aux navi-
res) ont passé de $23,000,000 à $45,000,000, soit une augmen-
tation de près de Moo pour cent. Les exportations de l'Al-
lemagne ont passé dte $65,000,000 à $104,000,000, soit une aug-
muentation <le 6o pour cent, tandis que les exportations de
charbon du Royaume-Uni, de $183,00o,ooo qu'elles étaient en
î>o' ont baissé à $179.ooo,ooo en 1910. En France, il y a peu
de différence: $6,250,ooo en 1909 et $6,333,ooo en. 1910.

C'est au Caiala que va la- plus grande partie du char-
hon exporté les Etats-Unis, pour $15,126,207 sur un total de
$15.335.856 d'anthracite et de $26.732,888 de charbon bitumi-
neux. L'année dernière, le Canada a reçu aussi les trois quarts
du coke exporté des Etats-Unis.

Le charbon est maintenant le septième des principaux
articles d'exportation des Etats-Unis. Ces articles se classent
le la manière suivante: coton, $5oooooooo; fer et acier,

$25O,ooo,oo; viande et produits laitiers, $165,ooo,ooo; cuivre,
$05,00.ooo; objets manufacturés en bois, $9o,ooo,ooo; blé et
farine, $oooooooo; charbon et coke, $55,ooo.000 Les exporta-
tions de charbon dépassent celles des cotonnades, du ta-
bac, du cmir, des instruments agricoles, du mais et de l'huile
de graine de coton. .

Toutefois, les exportations du charbon sont peu en rap-
port avec la production du pays.

L'année dernière, les Etats-Unis ont produit 75,000,000
de tonnes d'anthracite et n'en ont exporté que 3,000,000; ils
ont produit 372,000,000 de tonnes <le houille grasse et n'en
ont exporté que 17,000,000.

LES EXPORTATIONS CANADIENNES DE PULPE
DE BOIS

L'exportation de la pulpe de bois du Canada augmente
annuellement; en 1910, la valeur de cette exportation s'est
élevée à $5,700.0oo d'après les renseigtiements fournis par
le Département des Foréts du Dominion. Les 321,00o tonnes
de pulpe exportées représentent une augmentation de 48,-ooo tonnes par rapport à la quantité exportée en 19o9. Les
exportations de pulpe de bois, en 1910, se sont élevées à 70
pour cent du total produit dans tout le Canada, tandis qu'en
1909, la population n'était que de 63 pour cent. La pulpe mé-
canique figure pour 88 pour cent dans cette proportion, tan-dis que les 12 pour cent restant étaient de la pulpe chimi-*que. En 1910, plus des trois quarts de la pulpe exportée ont

été expédiées aux Etats-Unis, et les exportations sur pres.
que tous les autres pays ont diminué.

Le Royaume-Uni prend la plus grande partie de l'au-
tre quart, bien que les exportations aux pays. en question
aient beaucoup diminué. C'est particulièrement ce qui a eu
lieu pour la pulpe chimique; en 1910, il n'en a pas été ex-
porté le septième de ce qui a été exporté en 1909. '

La valeur moyenne par tonne de pulpe exportée en 1910, est

de $14.67 pour la pulpe mécanique, et de $36-35 pour la pulpe
chimique. Cela forme un prix moyen de $17.31, soit 14 cen-
tins par tonne de moins que l'année précédente. Les prix
payés aux exportateurs canadiens par les divers pays impor-
tateurs ont été les suivants, pour la pulpe mécanique: Etats-

Unis, $16.09; c'est-à-dire le même prix qu'en go9; Royaume-
Uni, $15.78. Pour la pulpe chimique, les prix ont été les sui-
vants: Etats-Unis, $36.32; Royaume-Uni, $i4.60 par tonne.

COMPAGNIES INCORPOREES.

Des lettres patentes ont été accordées par le Lieutenant-
Gouverneur de la province de Québec, incorporant:

"The Mechanics Supply Company, Limited," fabrication,
importation, exportation et commerce en gros et en détail
d'accessoires de toutes sortes pour machinistes, ingénieurs,
plombiers, gaziers, électriciens et entrepreneurs, etc., dans la
cité de Québec. Capital-actions, $300,ooo.oo.

NOUVELLES CHARTES.

"La Gazette du Canada" publie les nouvelles chartes ac-
cordées sous le sceau du Secrétaire d'état. Voici celles qui
ont trait aux nouvelles compagnies ayant leur principale
place d'affaires dans la prpvince de Quévec;

"George Hodge & Son, Limited," exportation et com-
merce général de beurre, fromage, viandes et fruits en con-
serves, huiles, poisson, volailles, grain, épiceries et produits
alimentaires de toutes sortes, à Montréal. Capital-actions,
$ 00,000.00.

"The Corona Clothing Company, Limited," confections
de manteaux, costumes-tailleurs et vêtements de toute des-
cription, et commerce général de nouveautés, à Montréal.
Capital-actions, $50,000.00.

"Argeuteuil Granite Company, Limited," exploitation de '
carrières dans toutes leurs branches, et commerce de granit,
marbre, pierre à chaux, pierre de toute sorte, et leurs pro-
duits, à Montréal. Capital-actions, $250,ooo.o0.

"Alabama Traction Light & Power Company, Limited,"
usines pour production de lumière électrique et de gaz, chauf-
fage et force motrice, à Montréal. Capital-actions $30,-
000,000.00.

"O. B. Shoe Company, Limited," fabrication et com-
merce général de chaussures ainsi que de cuirs, vernis, pré-
parations pour chaussures et tous les accessoires s'y rappor-
tant, à Drummondville. Capital-actjons, $îoo,ooo.oo.

"The Canadian Art Works, Limited," imprimeurs, litho-
graphes, émailleurs, mécaniciens, étampeurs de métaux, et
tous métiers semblables à Montréal. Capital-actions,
$0,000.00.

"Westmoreland Company, Limited," agence et courtage
d'immeubles et transactions financières de toutes sortes, à
Montréal. Capital-actions, $20o,0oo.00.

"Southern States Securities Company, Limited," opéra-
tiens de bourse concernagt les actions et obligations de tout
gouvernement ou de toute corporation municipale ou sec-
laire, et transactions financières de toutes à Montréal. Ca-
pital-actions, $So,00o.oo.

"De Laval Dairy Supply Company, Limited," commerce
général de lait, beurre, fromage et de produits s'y ratlachan-,
commerce de machines agricoles et de tous leurs accessoires,
à Montréal. Capital-actions, $500,000.00,
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COMMENT LES MARCHANDS DETAILLANTS DOIVENT
APPRECIER LA RECLAME

Quelques suggestions qui engageront les fabricants et les
détallants à travailler d'un commun accord et à faire

preuve de l'entente la plus parfaite dans leur effort. •

Si voui jetez les regards sur le stock d'un marchand dé-
taillant, vojs remarquez invariablement que certaines lignes,
certains articles figurent régulièrement dans ce stock depuis
nombre d'dnnées et il vous est aisé de vous rendre compte
que le déta)1lant ne voudrait pour rien au monde se démunir
de ces maréhandises qu'il vend avec un succès toujours crois-
sant. Le détaillant ne prend pas la peine le plus souvent de
se demand'r d'où provient cette faveur marquée pour les
dits articles, il se contente de les tenir régulièrement sachant
qu'ils donneront satisfaction au client et lui assureront à lui-
même un bon bénéfice.

Or, savez-vous ce qui provoque cette satisfaction géné-
rale dans des transactions effectuées sur les marchandises en
question, c'est que tout le monde, consommateur, détaillant
et fabricant, n'a eu qu'à se louer de ce produit, soit dans les
ventes soit dans les achats. Si le rôle du détaillant se rédui-
sait à ne débiter que des articles de cette catégorie, ses af-
faires seraient brillantes et aisées. Et s'il n'en n'est pas
ainsi, la faute en incombe en grande partie au détaillant lui-
même.

Beaucoup de détaillants achètent des marchandises sans
savoir si elles ont été l'objet de réclames ou non et beaucoup
également omettent d'envisager les conditions qui peuvent
rendre profitable ou non la vente de telles marchandises.

Le fait que tel article a été annoncé n'offre pas une rai-
son suffisante en lui-même pour déterminer le détaillant à le
prendre en stock. Il devra être suffisamment4 bien informé
pour pouvoir juger l'efficacité de la campagne d'annonce et
se former une opinion indépendante sur la continuité et la
sincérité de cette réclame.

Souvent une campagne de réclame n'a pour but que de
faire prendre un certain article aux détaillants; là s'arrête
son action, alors que sa fin véritable devrait être d'aider le
détaillant à répandre le produit parmi sa clientèle.

Pour juger de la valeur d'une réclame, le détaillant devra
d'abord se demander si elle n'est que momentanée ou si au
contraire elle est destinée à être continuée dà'une façon per-
manente.

Pour soutenir avec profit une ligne quelconque, l'an-
nonce ne devra pas être éphémère, mais s'imposer par sa
répétition régulière et fréquente.

Savoir introduire sur le marché un article est, certes, un
point de première importance et dans lequel la réclame joue
à coup sûr le rôle le plus actif; mais aussi brillants qu'aient
été les débuts d'un pareil lancement, l'article qui en a fait
l'objet ne saurait continuer à s'imposer à l'attention du pu-
blic, et péricliterait peu à peu si une réclame régulière ne
venait parachever et soutenir l'oeuvre de la première heure.
Sans doute, il n'est pas nécessaire de dépenser en annonces
une somme aussi importante que celle qui fut consacrée au
lancement d'un article, mais cesser toute réclame à son sujet,
c'est le vouer infailliblement et dans un temps prochain à
loubli.

Le détaillant est souvent victime de ces lancements à
-and tapage, mais sans lendemains; il se charge d'articles

l' 'uveaux qui paraissent devoir ê.tre soutenus à grands
'nforts de publicité et qui, une fois le premier feu d'artifice

t ré, n'ont plus que leur médiocre valeur pour plaider leur
nause, ce qui est peu, et ils sont voués dès lors à l'oubli et à
'a mévente qui fait le désespoir du marchand.

Cette constatation nous amène à souligner deux des
ancipaux devoirs du fabricant: D'abord, le fabricant étant
créateur des articles proposés aux négociants, c'est à lui

qu'incombe tout naturellement la responsabilité de "la qua-
lité". En établissant des objets de qualité irréprochable, le
fabricant y met pour ainsi dire, comme une force vendante
qui agira 'par elle-même et soutiendra on ne peut mieux,
l'effort qui sera fait autour d'eux pour amener le public à en
prendre connaissance et à en constater le but nouveau et
pratique. En second lieu, le fabricant a pour devoir égale-
ment important de faire la publicité nécessaire pour assurer
le succès à ses articles et en clamer la qualité et les avanta-
ges, afin de créer "la demande". La responsabilité de ces
deux points de vue incombe irréfutablement au fabricant et
lorsqu'un marchand se substitue au fabricant et tente d'as-
sumer ces obligations, il fait fatalement fausse route. Et
c'est ce qui arrive, quand il se charge de marchandises qui
ne jouissent d'aucune réputation antérieure et qui ont été
privées de la réclame qui leur eut donné comme un cachet
de bonne-façon et de qualité.

Bien entendu, il y a des marchandises de vente courante
dont on ne saurait suspecter la qualité et qu'il est difficile de
faire "mauvaises", le marchand peut en prendre en stock
sans considération d'une renommée acquise par la publicité,
mais même dans ces articles-là, il en est, tels que le sucre, le
savon, etc., dont le choix doit être dicté par la popularité de

.la marque. La raison de cette sélection à laquelle doit se
soumettre le détaillant est facile à expliquer. La civilisation
avec ses moyens de vulgarisation de l'information permet à
chaque individu, même ignorant de se former un jugement
sur tel ou tel article et lorsqu'il en a besoin, il ne manque
pas de demander la marque qu'il désire et ne se montre pas
satisfait si on lui offre en place, un article démodé qui ne ré-
pond pas aux nécessités actuelles.

C'est donc un principe d'économie pour le détaillant d'a-
cheter chez un fabricant connu et qui offre toutes garanties
de responsabilité de see produits. Il en résulte que celui qui
fabrique doit se faire connaitre, s'imposer à l'attention de
tous, vulgariser ses produits et les rendre populaires pour
atteindre l'arbitre final: le consommateur. Et comment at-
teindre ce but, sinon par la réclame?

Les articles annoncés par la réclame dispensent les mar-
chands de longues explications et démonstrations, c'est à
peine s'ils ont besoin de solliciter le client pour en provoquer
la vente, la marque parle d'elle-même et dit d'un seul "nom"
la qualité qu'on est en droit d'attendre d'un tel produit. Sans
doute on peut à prix égal trouver un produit semblable
d'aussi bonne qualité et non annoncé par une réclame inten-
sive, mais cet article aussi bon soit-il, ne sera pas demandé
parce que peu connu, et si on le propose en remplacement
d'une marque populaire, ce ne sera -pas sans éveiller une cer-
taine suspicion dans l'esprit du consommateur. C'est qu'il
manque à ce produit ignoré la garantie morale dont une ré-
clame puissante a revêtu l'autre et qui fait qu'on achète ce
dernier les yeux fermés, sans aucune demande d'explications.

De plus, un produit annoncé a toutes raisons de main-
tenir sa qualité, il ne peut être au-dessous de sa réputation,
car en diminuer la qualité unanimement connue serait com-
promettre sûrement le capital considérable qui a été consa-
cré à la publicité. Les fabricants ne doivent pas oublier ce
principe que "la vente des marchandises coûte de l'argent",
et le coût de la vente doit être établi minutieusement au
même titre que celui de la fabrication.

Plus un article est annoncé, plus il se vend; et l'augmen-
tation du débit permet au fabricant de l'établir sur des bases
plus avantageuses et plus économiques. Il peut à la fois
donner plus de valeur à son produit et obtenir plus de bé-
néfices.

L'annonce n'est pas toujours comprise dans ce sens,.on
en dénature souvent le véritable objet et on l'interprète
comme un moyen d'obtenir un prix élevé d'un article infé-
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rieur, alors que son but véritable est précisément le con-
traire.

Le détaillant est un des facteurs principaux de la distri-
bution des marchandises, il a la garde des intérêts du con-
sommateur; s'il y manque. le consommateur désertera sa
bout iqule et s'adressera ailleurs. Ce st pourquoi il doit ne
proposer à sa clientele que des articles qu'une réclame ap-
propriée a portes à la c(naissance les foules, car si le client
a à se plaindre de la qualité de ce produit, la responsabilité
du iiarchand·n'est pas en jeu et c'est le fabricant qui a à ré-
puonîdre à de telles rclaîiatins.

Lorsqu'un detaillait pachite pour un dollar de marchan-
dlises annoncées, il acquiert queltiue chose de plus que les
narehandises db-smémes. Il achète en mime temps une
force vendante qui l'aidera à débiter ces articles et une ga-
rantie des fabricants <que les produits livrés donneront satis-
faction. Mais s'il v eut obtenir des bénéfices plus considéra-
bles et faire rendre à la réclame <lu fabricant tout ce qu'elle
est capable de dInner, il devra avoir recours à quelque forme
<le publicité pouir s- nî propre compte et ajouter sa poussée
personnelle et iiilnntielle à celle donnée d'une façon géné-
raIe par le mnanuiifactirier.

l'our ce faire, pas n'est besin <'employer de grands es-
paces dans les j. uirunaiix et revues, une simple mention fré-

ulinte des marchanîdises tenues dans un magasin sera suffi-
sante pour compléter la publicité général et attirer la clien-
tèle déjà prépree à ees achats par la réclame du fabricant.

La réclainîe augimncite la consommation, elle amplifie les
lesints ei sioulignant les avantages <le tels articles, elle dé-
eloppe les nécessités en faisant naitre le désir de se procu-

rer les produitit <u'elle représente et tois ceux qui veulent
avoir leur part <le cette émiancipation dcivent indiquer au
public IJr une annince répétée le chemin qui les conduira à
leur ilagasin uit il :ora le oimsir d'examiner les articles an-
iiincées par lt réclame.

Nous ne saturlns trp répéter aux détaillants qu'il y a
por etI u grs a0 utage à garnir leur stock de marchan-
dlises annmncers, quîe le fabrie-ants <lépensent annuellement
<des mIlions de d àllars t cet Cifet et qIute cette dépense mié-
rite queline attiti'i tic 1lir pbart, iuil t-st plus aisé de ven-
tIre des produits dînt la <tualité est cutonnie, que ceux dont le
public igntre la valeur, et 'tite %-lire magasin jouira d'une
parfaite rttîion. % -Ils tenez les mteilleures marques.

L.a rétice est la base duii commerce md-merne, elle est
l'auxiliaire de t'uti- indluîstrit-, elle est passée dans nos moeurs
et le miarchian<1 ii va à s'n encotlire et méconnait l'appro-
b'atiomn d'u puîblic, cuncîiit-t une véritaile folie et s'achemine
a une deconvenute prochaine.

L'INDUSTRIE DU CAOUTCHOUC

Si étonnant qu'ait été le tléve-loppemeîuent le nombreuses in-
dustries et inventions, nous dutns 'tue l'industrit du caout-
chouc ait été dépassée par <quoi que ce suit. Il y a cinqiuante ans.
le caoutchouc était à peinet cnnu, sauf coitînie une sorte de
goinme à effacer le cran maintenant le nombre de ses
usages est incalculablle Sais lui. on ne s'imaginerait guère
la locomuotion et la vie iioderiies. Il sert dIe base de fabrica-
tion à de lnmbrtuscs c pagnies inlustrielles; il crée les
plus grandes fluctutatiIons sur le inîarclié les valeurs; il figuredans la hauit finîance îles nati,,ns et dirige la politique uttdéveloppement illpérial.

Depuis longtemps. le l'érou est coiîimPté parmi les prin-cipaux pays producteurs de Ca'utchotc, la plus grande par-
tie de la gommie provCitatnt dles terrains hmidiitles situés surles rives des affluents tIe l'.\mazone, qui traversent cette ré-
publiite sur une longueur de 31.250 milles et sur lesquels
peuvent flotter des canots et des embarcations légères. Le
lievea b)résiliensis", dont on obtient le jebe" ou saoutchouc

de Para de la plus haute qualité, est la.principale source deproduction; il croit à une hauteur de 6o à 75 pieds dans les

terres basses et s'élève méme jusqu'à 300 pieds. On trouwe
aussi au Pérou le "castilloa", mieux connu au Mexique et
dans l'Amérique Centrale. Cet arbre croit dans les terre,
moins humides à de plus hautes latitudes, et fournit le "Cau-
cho" du commerce.

On essaie de cultiver le caoutchoutier dans les planta-
tions de la Peruvian Corporation's Perene Colony, avec
chances de succès: en 1908 on a semé 20,000 graines d'une espè-
ce convenant aux conditions du climat et de terrain, après
avoir essayé sans succès, en i9o6, des variétés qui conve-
laient .moins.

On extrait généralement le caoutchouc en faisant pé-
riodiquement des incisions dans les arbres, l'abatage étant
strictement prohibé par la loi, bien qu'il soit parfois pratique
dans l'intérieur des terres. Ces incisions faites scientifique-
ment donnent environ 22 livres par an pendant de nombreu-
ses années, tandis que l'arbre abattu ne donne qu'une seule
fois 44 à 55 livres de caoutchouc de qualité inférieure. Les
arbres sont exploités par "estrades" comprenant d'habitude
ioo arbres éparpillés sur une superficie d'environ ioo acres,
le nombre des arbres et la surface dépendant de la distan-
ce entre eux et des difficultés de communication. Les arbres
sont incisés, et les récipients destinés à recevoir- le latex
sGnt vides tous les jours pendant la saison. Le latex est traité
le mème soir. Les incisions sont faites d'habitude à cihq ou
six pieds du sol. bien que certains hommes employés à, cette
opération préfèrent emporter avec eux de petites échelles
et inciser les arbres à une hauteur. de dix pieds.

On produit la coagulation du latex en y trempant un bà-
ton que l'on fait tourner, pendant que le latex chauffe dans
un four spécial sur un feu fait d'un bois dur qui répand une
fumée acre et fait durcir la gomme. On trempe de nouveau
le bâton et on le faif tourner jusqu'à ce qu'une grosse boule
se forme au bout; on détache cette boule et on répète l'opé.
ration. La coagulatioi se fait en versant le latex dans un
trou creusé dans le sol et en le traitant avec une solution d<
savon avec le jus du "vetilla" (plante indigène); le caout
chouc est exporté en planches.

Les ouvriers employés à ce travail sont payés d'aprée
leur rendement; ils reçoivent environ $37.50 par ioo livre
de latex de première qualité et $20 pour le caoutchouc d
seconde qualité. Ces indigènes sont assez satisfaits du paie
ment qu'ils reçoivent; mais dans certaines des concessimil-
éloignées des Indiens ont été forcés à travailler et même un
levés de leurs villages et transportés, à leur corps défend.,
dans des endroits où la main-d'oeuvre était rare. Des rai
ports de traitements inhumains ont été certifiés, et le g. u
vernement travaille de concert avec la ligue de proteçt n
pour les Indiens pour supprimer ces mauvais traitements
La région de culture des arbres à caoutchouc est si vaste e
les moyens de communication y sont si imparfaits qu'i
contrôle universel est impossible.

Le caoutchouc est principalement exporté par la voie nia
turelle de l'Amazone, le port péruvien d'Iquitos et est il
sur le marché sous le nom de saoutchouc Para. Le ca ut
chouc exporté par la voie de l'Océan Pacifique est expid,
par les chemins de fer du Sud au port de Mollendo. Les CN

portations en 1909 ont été les suivantes:

Jebe ................ 978,540 kgs.
Sernamby of Jebe ........ 703,112 "
Caucho .............. 133,810 "
Sernamby of Caucho .. .. .. 986,105 "

Total ............... 2,801,567 kgs.
Le total pour 1907 était de 3,027,925 kilogrammes

661,435 livres), le plus élevé qui ait encore eu lieu.
Le caoutchouc est frappé, à l'exportatión, d'un d A

de 12 cents par kilogramme (2.2 livres), soit de $2o Pa
tonne métrique. Le caoutchouc extrait de terrains verdu.
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ou concédés par le gouvernement doit étre exporté par un
port du Pérou. Ces terres sont vendues à très bon marché
et louées pour des périodes de dix ans sur la base de $i.oo
pour 1oo livres de caoutchouc, ou sur la base de io centins
pour z½ acres de terrain, en plus d'une somme égale pour
15o arbres croissant sur ce terrain.

Il existe d'énormes réserves de caoutchouc sur les ter-
rains qui bordent les cours d'eau du versant est des Andes,
et les moyens de transport sont améliorés.

Voici les prix bas et élevés qui ont été payés depuis

1903 pour le caoutchouc Para de haute qualité:
1911 .. $..1.. ........ $.75 $0;92
1910 ... · · .....·. ·.. .3.10 1-44
1909 ................ 2.22 1.26
1908 ................ 1.30 0.69
1907 ................ 1.27 0.82
1906 .............. · · 1.30 1.24
1905 ..... ....... . ... 140 1.23
1904 ........ ·.... · ·. 133 -1.90
1903 .. '.. ......... 1.13 0.91

UNE PLAINTE DES EPICIERS.

On nous signale plusieurs plaintes au îujet de livraisons
de biscuits faites aux épiciers par de petits manufacturiers
qui ne donnent pas les poids indiqués sur les factures.

Il n'est pas rare que des paquets portés pour 4 ou 5 l-
vres par ces peu scrupuleux fabri*ants accusent un manque
de Y2 ou y4 de livre par paquet.

Nous mettons en garde les épiciers contre cette façon
de faire et déplorons que des fabricants peu honnêtes, dans
le but probablement de concurrencer par des prix plus bas
les .importantes maisons au-dessus de tous soupçons, aient
recours à de pareils procédés.

UN AVANTAGE POUR LE FILS DU CULTIVATEUR.

Une des raisons pour lesquelles tant de garçons quittent
la ferme pour la ville, est le défaut du père de ne point se
confier à son fils, et de ne point lui prouver qu'il ne le con-
sidère point seulement comme un bücheron et un porteur
d'eau, mais comme son associé, ayant réellement un intérêt
personnel au succès de leur travail commun Ceux de nous
qui ont été élevés sur une ferme savent, naturellement, qu'il
serait en ,réalité impossible au père de toujours démontrer
cette vérité à son fils en lui donnant de l'argent, mais s'il ne
jette pas des germes. de mécontentement dans le coeur de
celui-ci, il pourrait, cependant, témoigner envers les services
de son fils une plus grande reconnaissance, qu'en lui don-
nant simplement le vêtement et la nourriture. Si,~par exem-
ple, le fils savait qu'il recevra une petite part du gain réalisé
sur la vente d'un agneau, d'un porc, d'un veau ou quelquefois
d'une vache ou d'un cheval, pour en user à sa guise, l'épar-
gner ou la dépenser, on peut dire par expérience que cet ar-
rangement serait avantageux au père comme au fils. Le
fils n'aime pas se sentir dans l'obligation d'aller demander
quelques cents à son père, quand il a quelque dépense à faire,
et en outre, il serait en position de mettre quelque chose de
côté pour les temps durs. Le besoin qu'on pouvait avoir de
25 cents, il y a îoo ans, ne concorde pas avec le besoin qu'on
peut en avoir aujourd'hui, pas plus que les jeunes gens d'a-
lors n'avaient les facilités de placement qu'ont ceux de nos
jours. Nous avons, maintenant, en réalité, à nos portes, de
fortes institutions financières qui acceptent en dépôt de pe-
tits montants: et nous avons aussi le magnifique système
des Rentes Viagères du Gouvernement Canadien, au sujet
duquel il n'est pas hors de raison de dire un mot. Approuvé
par les membres des deux Chambres du Parlement, il a der-
rière lui, comme garantie, toute la Puissance du Canada; et

on ne saurait trouver un placement meilleur ou plus sar pour
faire face à la vieillesse. Les paiements peuvent étre ré-
partis en autant d'années qu'on le désire. Le Gouvernement
prend sur lui gratuitement tous les détails. Par exemple, un
jeune garçon de io ans qui paie $13 (le prix d'un cochon),
etccontinue à payer la même somme chaque année, jusqu'à
6o ans, recevra une rente de $2i5.2o jusqu'à sa mort. Si les
paiements sont continués jusqu'à 65 ans, il recevra $335.73,
soit plus de $120 par an qu'il ne recervrait à 60 ans. Un gar-
çon plus âgé pourrait acheter la même rente pour un prix un
peu plus élevé. Si donc, le fils d'un cultivateur savait qu'à
l'époque où il ne pourra plus travailler, il aura amplement de
quoi vivre pour le reste de ses jours, et que s'il mourait avant
de retirer son premier terme de rente, tout ce qu'il a payé
avec 3 pour cent d'intérêt composé, serait remboursé à ses
héritiers, quel changement cela ne produirait-il pas dans ses
idées d'avenir! Combien ne serait-il pas plus content de
rester sur la ferme qui lui donne la plus honorable des occu-
pations, et combien plus indépendant' ne serait-il pas sur ses
vieux jours? Ceci mérite la plus sérieuse considération de la
part du cultivateur qui a des fils, et de la part de tout fils de
cultivateur assez âgé pour penser à lui-même.

Le système des rentes du gouvernement n'est pas seule-
ment profitable, naturellement, aux fils et aux filles des fer-
miers, niais à ceux de toute personne qui fait du Canada son
séjour, quelles que soient sa nationalité ou sa croyance. On
peut se procurer des publications concernant ce système de
prévoyance, soit au Bureau de Poste, soit en les demandant
au Surintendant des Rentes Viagères, à Ottawa, à qui les
lettres parviennent sans affranchissement.

CONSEILS PRATIQUES.

Le manque de soin pour quoi que ce soit ne saurait être
toléré dans un magasin, car il entraine fatalement une perte
de temps, d'argent et de réputation et quand ces trois choses
envahissent une affaire, elles la conduisent rapidement à une
débâcle prochaine.

*
* *

Lorsque vous remarquez chez un de vos commis une
disposition naturelle pour l'arrangement avec gout des mar-
chandises dont il a la garde, n'hésitez pas à lui donner l'oc-
casion de manifester son talent dans l'étalage de vos devan-
tures. vous vous créerez ainsi un auxiliaire précieux qui con-
tribuera pour beaucoup à votre succès. Lorsque vous le
pouvez, donnez toujours à ceux qui font preuve de capacité
le moyen de se mettre en vedette et de donner la mesure de
leur valeur. Ils ne seront pas les seuls à en retirer du profit,
vous en aurez largement votre part.

TERRAIN A VENDRE

Site magnifique, rue Williams près de la rue McGill (à
l'ouest), 72 pieds de façade rue Williams, 94 pieds de profondeur,
fait face sur trois rues. Bon marché, conditions faciles, peu d'ar-
gent comptant. S'adresser à J.-A. B., bureau du "Prix Courant",
8o rue St-Denis, Montréal.

ON DEMANDE UN GERANT POUR UN BUREAU
D'ASSURANCES

Le bureau principal d'une Compagnie d'assurances con-
tre le feu désire établir une succursale dans la ville de Mai-
sonneuve et voudrait s'assurer les services d'un représen-
tant capable, actif et compétent, une personne ayant de l'ex-
périence et une clientèle établie.

On assurerait un bon contrat et un bel avenir à la per-
sonne qui conviendirit.

Pour tous renseignements, s'adresser:
"Le Prix Courant", So rue St-Denis,

Montréal.
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FI 1NA NC ES
De L.-G. Beaubien & Lie:
L.'annéc en Bourse a iii l,uî la f;tçc.n la plus heureuse.

Sans que P>ersonne, bien aut euiîraire, *ait s.ingé à s'eri plaindre,
les prévisions ont été iiclrIit-es Le mars-lié qlui vraisemblabile-
ment dlevait être staguctit t t pac.c a ( it u cîiraîre actif et
très en hlissi.

Dès l'ouverture, unti ileîuaîîclc très ki% ete généralisée à
toutes les valeurs se tîiîu iiIl %a sanis dire qule la demande
se portait surtout sur hc iiirc% les luN 5-n %lié, niais aucun
n'était à proprement pcarler n q!liWtc

Sans doute la liau,,re Nt Xii- York a eii sur notre place uine
rierciîssio n lieu ren se, îîIi (,il oiu pîe'-ut dire <ti elle ait été la
cause déterinante dle la relini e e notre marché. Le mouive-
ment de Ni-w-Y' crk cil effet t'a las cii de durée et les Cours
perdirent tapi tîcitsti t I- t t-r r ti n g agî clu Ait t s- Utiis o n seni -
Ile touîjouîrs trailiticîr uni tIl( ic éîîîîii Iîmlle, imprécis et
redotabîle. Ix ,\liAt( r it ins :îîmîl .îictn x- et cn fiantsiit s- sont idlus
reconniiassalets. ()lit il- rî c ditri- Oniilaiies? (it-ils
fort? Certes, cc- ii'výt p', a n uiis i le lire. car il somimiie les«
catusesi t1lîtrîtî-ciiuit iiciîie tlo- r<- lus qu'à eîîx, les
premiers intéressés. N.-ts -uc 'us lri itis; ù fairtitiu parallèle
entre l-tirs apprél111i.t ii A e t cC t.111 itns- ratis, 'minée en
l'avenir

On a reptrochlé aut iirt-lit- c-;în;tcliei sa letîteiir et oit lui a-
opposé la rapidité ils- motuvem-nîtt (le la lBourse de Ness -Nork.
Cerrtes, ce reproche est fonu et nous s 'inics heureux que nos
valeurs ne protrétlant pas par bonds, avancent plus lentement miais.
aussi plns sûremeisnt (Ile h-s valdirs aiirieri.Ies. Au Canada
nous connaissons totijoutirs la natuîîre dtu terrain sur lequel nous
marchoîns.

La vu ritaile c-attt (ie, la n c Isli tta ca natdie-n cest
la1 dem-nde oi-le 'lacs iitlit, 'l. î chqu eliaciit- r plu.,5 grande
<k- tiits s ais-tirs de tirgi iir .r.lrt- tan b-, c.tit:itl frantn:îis l)spuis,
lotI lItpi l ti i ci gi i. A l .ýc t tti qui, et cl s met cons-
tant t prortcr-sii tcîîra icit .-Iîîl t- ur ;i- -ir tiir ucltre tiarclié,
une irt-istitle rt .ctîiss1 il, il -'itt- lie il ii'tt;t soit etifIt
ventiiilit elle cotiith-s a >c prccliiirt-.

Nos s Scinttis trs- ui ac.ý' irc btjiiîrî Ilcinitance
<le ce iliit5lrtlI ti et ic1- -ii, . IilIq-rî -. :îîî Icrri-tier titre
Nous ne potisînts tînt- ficriiîttlî-r titi f-iit ~-illei~ lt-s astr
canasliennes 1> a cit-.e al--'lî----i-i il~-lani irén
mainîtenîir sur ci-t iiiccctttîc;iràtlîi. litardît Il- l'rt'tige ilclistrisl et
finanier tî-tiatrs c., e 10\ .tti,- n--ti iis Sserrons

nous, Il-s uttl.c-l;nas itsrn-;l )-it iîtor;îl dlans un

L.e l)q'ittîtîic-îîl sit-rtC ('rîc-rc -u a <t,' tlîîr:îîî la semîaine lav-aleuir la pII 'lu i ut' tcie laî lu-tt, u rc sav oit que leplU graitîl notitî l*;ri- -Ii. îî-téî oisemt-iaine 0111 été
acciisu- pr c-lclcttî - -Ill auitanît le titrs <lii dispa-ras it , 1l;1îer-iltc-ist i-cr u lt renttrer.
l-a qtlmatitit,- lie tutr(- enî littittIti s't îeht.îoi néricître j ce (ls i eti (ia i sî e I te.Icciii pin ce

Jour <l-mlCts 'a I-r,î.s t-îî< ttt r4p i.l Is-tIt cou rs (lès que f utétabîlir la Iîersisîit-.e 'Je1. lci tuicticît
Le prosît-be c ut le ut1,'1 netcccc- cil sontpy etll nfois tle Plus as îIir s:tc' ii t't'ttt-ettuti ta-o Ce sont eneffet les étrangers iliii sse rt-tit-nt le- iciil\ Cc ciie tcs perspec-tiv-es quî'offre le s)îiîi, nSed Ftcti iîtec ils niettent letitre en Po~refeutill. se conltentenit p -ilr le moment <Ilrnrment qu'il offre sur leroit~eî'~é- tS lso ende a-

tendre tranquillemîent sotus lcriî. l llîsvleérm qîenmanquera pas (le prendtre cette %aistir damîIs l'venir. La ferme-ture de l'actionî Donminion Steel. Scluis; cette influence heureuseS'est établie, sans que le cours ait éýt a-ail àr
Ce qui Précède peut aussi s'applliquier ail Steel of Canada.Inactives pour le moment les actions de cette compagnie n'enOffrent pas moins que celles de la Précédente des perspectives

très intéressantes. Nous estimons l'action privilégiée et l'obligé-
tion Steel of Canada, comme très intéressantes pour le place-
ment. Quant à l'action ordinaire, elle promet une belle plus-
v-alue dans un prochain avenir.

Une autre aciérie dont le titre n'attire pas l'attention mais
qui est cependant très intéressante, c'est le Nova Scotia Steel.
Le bilan de la compagnie établit que ses affaires sont très pros-
pères. L'action cote actuellement 93-94.

Les actions Canada Cement ont pris durant la semaine une
plus-value notable. Cette valeur, comme le Dominion Steel, est
très demandée par l'Europe.

Actif et en hausse le Richelieu & Ontario s'est négocié à
I.-S4. Nous avons, il y a quelque temps déjà, attiré l'attention.
<le la clientèle sur cette valeur qui devrait enregistrer une
hausse appréciable dès que se produira la reprise générale.

Le Montreal Power a touché le cours de 196: celui de m00.
récemment prédit, semble <le moins eni moins invraisemblable.

Le Shawinigan, par réflexe, a toulché 124Y2: nous considé-
rons, méme à ce cours élevé. cette valeur comme un des meil-
leurs placements qu'offre la liste canadienne.

Nous lisons dans la circulaire de J. S. Bache & Co.-t
Le cours du marché de l'argent est surveillé avec beau-

coup d'intérêt. La semaine dernière tous les marchés eut o-
Ptéens ont ressenti les effets d'une tension inaccoutumée, qui
semble avoir disparu subitement, fout au moins à Londres.
La Banque d'Angleterre est en gain de près de $ioooo,ooo.
tandis que l'année dernière à la même époque, le gain était
inférieur à $5.o000,0w. Les prêts anglais ont augmenté moins
que Pendant la même semaine en ijoli. L.a facilité du mnar-
ché anglais de l'argent peuit cependanlt n'être que temporaire.
Néanmoins on s'attend à (le bo4nnes conditions pendant quel-
ques mois.

La Banque de F:rance a beatico-'up augmcnté ses préts.
$82.000,000 relativement à $42,000,roo à la même époque, l'an-

né enèe.Lstu ~cmp sont !i pour cent plus
bas que la semaine Précédente.

A Be rlin aussi, le marche' est facile, le taux de l'escompte %
est de 3%i pour cent, contre pour cent à la fin de l'année.

La flanque Internationale dtî Canada ouvrira dans quel-ques jours une succursale à Trois-Rivières. M. L.-G. Balcer,
assistant-gérant au bureau de Montréal. sera le gérant de
cette succursale, qui sera la troisième ouverte par la nou-
velle banque.

ci
cil

Le Canadian Pacifie Railway et le Grand Trunk Railwa ycontinuent à augmenter leurs recettes. Pour la première de
ces compagnies, l'augmentation dépasse de presque 20 pour
cent les recettes de la méme semaine en 19!!. Du 1er jan-
vier au 7 janvier, les recettes ont été les suivantes:

1912 .. ......................... $ 1,0,o
1911.................1349,000

Augmentation.........$ 253,000
Pour le Grand Trunk Railway, les recettes pour la même

semaine ont été les suivantes:
1912.................$73588
1911.................711,427

Augmentation........$ 34,461

La Crown Reserve a déclaré un dividende de 2 pour cent
avec un bonus de 3 pour cent, Payable le 15 février aux ac-
tionnaires inscrits le 31 janvier.

La compagnie Kerr Lake Mining a déclaré son dividen-de trimestriel régulier de 25 cents payable te II5 mars aux
Sactionnaires inscrits le lier nars.



LI PMx COURANT
INFORMÂTIONS FINÂNCIERS

AutloS Ordéibai et Actions priviliglie

sANIQUES,
Banque de Montréal ..............................
Banque du Nouveau-BruliWik......................
Banque de Québec ................................
Banque de la Nouvefle-Scoose ......................
Banque de Toronito ................................
Banque Moison ..................................
Banque des Cantons de l'flot ......................
Banque Nationale ................................
Banque des Marchands du Canada...................
Banque Provinciale................................
Banque Union du Canada .........................
Banque Canadienne du Commerce .......... .........
Banque Royale du Canada.........................
Banque d'Hocheiaga .... **..............
Banque d'Ottawa....................................
Banque Impériale du Canada ......................
cHELMINS DE FER
Canadian Pacific Railway (Ordinaires) ..................
Duluth S.S & A. Railway (Ordinaires)...............

do do do (Préférei:iells) ...........
Minn. St. Paul & Soo Railway (Ordinaires) ...........

do do do do <Préférentieli,).......
TRAMWAYS ELLECTIQUESr
Detroit United R.ailway.......... ................
Duluth Superior Traction ...........................
H{alifax Electric Raiiway ............................
Havana E3lectric Raiiway (Ordinaires) ................

do do do (Préférenltielles) .............
Ilinois Traction Co. (Ordinaires).....................

do do (Pi Eférentielles) .................
Mexican Light & Power (Ordinairesl .................

do do do (Préférentielies) ..............
Montreal Street Raiiway) ....................... ....
Porto Rico Railway .......................... ....
Quebec Railway, Light & Power ................ ....
St. John Railway ... ...... ... . ... ....
Sao Paulo Tram., Light & PoWer ...............
Toledo Raiiway & L',ght ............................
Toronto Railway ............ .........
Tri-City Railway & Light (Ordlnalre) .................

do do do (Préférentielles> ............
Twin City Rapid Transit (Ordinaires) ........ ........

do do do (Préférentielles)..............
Winnipeg Electric Street Railway....................
VALEURS INDUSTRIELLES
British Columbia Packers (Ord naires) ................

do do do (Préférentielleil ..............
Canadian Car & Poundry (Ordinaires)................

do do do (Préférentielles) .............
Canada Cernent (Ordinaires) ........................

do do (Préférentielles)......................
Canadian Converters................................
Dominion Steel Co..................................
Dominion Textile Co. (ordinaires) ...................

do do (Préférentielles) ...............
Lakte of the Woods Milling Co. (Ordinaires)...........

do do do (Préférentielles) .......
Laurentide Paper Ca (Ordinaires)....................

do do (Préférentielles) .................
Montreal Cotton Ltd (Ordinaires)» .... .......

do do do (PréfEêrentielles).. ......
Montreal Steel Works (Ordinaires).- .. (...............

do do do (Préférentielles) ..............
Nova Scotia Steel & Coal (Ordinaires) ...............

do do do (Préférentielles)............
Ogilvie Flour Mille Co. (Ordinaires) ................

do do do (Préférentielles)...............
Penmans, Limited (Ordinaires> ....................

do do (Préférentielles) .................
DIVERS
Bell Telephone Co ...............................
Machay Compeniet (Ordinaires)...............

do do (Préférentielles)...........
Montreal Llght, Heat & Power .............
Montresl Telegraph ................................
Ottawa Light, Heat & Power Co......................
Richelieu & Ontario Navigation Co...................
Shawinigan W;ter & Power Co.....................

Anialganiated Asbestos (Ordinairs) .................
do do (Préférentiellesj ......... ......

Blackt Lake Aibeitos Co.(Ordinaires)...............
do do do (Préférentielles)..............

Croun Reserve......... ......
liatermstjal Co. al iin (OrdIibs)...............

de de de (fta6u.tiae)......

1cawwtapays 1

$15,392,68o
937,000

2,500,000
3o929,330
4,608,05o

2,000,000
6,oooooo
1,000,000
4,9l4,120

11,697-275
6:200,000
2,500,000
3,500,000
5,998,174

180,000,000
12,000,000
10,000,000
20,832,000
10,416,ooo

12,500,000
3,500,000
11400,000
79500,00,)

5,000,00

13,585,000
2,400,000

10,000,000
3,000,000
99 :500

10,000:000
12,000,000

8,ooo,ooo
9,000,000
2.825,000

20,100,000
3,000,000
6,000,00o

2,500,0001
1,500,000
3,500.000
5 000,000

13,500,000
10,500,000
1,733,500

35,000,000
5,000,000
1,859,030
2, 100,000
1,500,000)
I ,6oo,ooo
1,200,000
3,000,000

700,000
8oo,ooo

6,ooo,ooo
1#030,000
2,500,000
2,000,000
S2,i50,600

1, 075,000

I 2PS00,0o00
50,000

50,000,000
17,000.000
2,000,000
1,511,500
3,132,000
7,000,000

8,125,000
I ,87's,ooo
3.000,000
1,000,000
11999,951

ffl,000
*1917o.

UimI11

$15"0,ooooo
1,66s,386
1,250,000
7,183,631
5,6o8,o5o
4,600,000

5,'0000
425,000

3,057.060
9,95 7,820
7,000,000

2,500,000
4,000,000
5,998,174

Débentures
146,283,497.

21,887,0001
2,500.0001

6oo,ooo

24,9S7,8131

4,420,000:
2,'941 ,5001
8,654,400!

6,ooo,ooc
I3,257.O0.
3,992,326

8,o68,ooo
19-503,000

S-578,000

.... 3,5o0,0001

5,000,0001
474,000

3,040,275

... 00....0.

1,200,000

1500,000.

6,ooo,

2,000,000

2,00,000

5,649,000

1,107,000

Ltrde Actions i

$100.00
100.00
100.00
100.00
100.00
100.00

100.00
,00.00
100.00
100.00
100.00
50.00

100.00
100.00
100.00

100.00

100.00
100.00
100.00
100.00

100.00
100.00
100 00
100.00
100.00
1 oc): 0
100.00
100.00
100 00
1où. 00
100.00
100.00
100.00
100.00
100.00
100.00
100.00
100.00
100.00
100.00
100.00

100 00
100.00
100.00
100.00
100.00
100.00
100.00
100.00
100. 00
100.00
100.00
100.00
100.00
100.00
100.00

. 1.. 0.0 .
100.00
100.00
100.00
100.00
100.00
100.00

50.00

10.00

100.00
100.00
100.00
100.00
100.00
100.00
100.00

100.00

. 1.. .. . ..
100.00

1 .00
.;00.00
100.*00

raux du der-
1er Dividende-

10%
13%

7%
14%

1 le

9%

Io%

50%

12%

9%
II%
12%

10%

7%
7%

5%
5%
7%

†...6 .. .

6%
4%
7%

60%

6%
70%

.. ..o .. .

7%
6%
6%

7%

50%

7%
8%
7%
7%

4%
8%
7%.

8%
7%
8%
8%

7%
4%
8%

8%
7%
4%
8%

8%
6%
6%
8%

8%

7%

235$4

135$1

70$4

150

90

229

73$4
59

137

246

633<

29$4
90

58g<
68,%

137

î6o

54
104

93$4

128

194$4
146$
145$4
125$i

123%

2.95

232g<

134

69$j

75
5734

249)(

29$4
90

68X
102
136

1 21$4
,56

54
104X

93$

127
123

%934
359

z46
77e<
693J

19431
146'
146
123
124C

292

Dernire cotrr
Du 7i déc Du 5 janv.

a'14jnvi au il janv.
242 248
262 26o
1333-' 13234
277 277
205 205,
204 205
212 210

184 200

14 140

224 221
........ 168
........ 2 8

... . . . . . .



LE PRIX COýugAN.

Revue des Marche 's
EN EREFar. "Regal", sac.....0.00 3.00EPIC RIEFar. "Regal", qrt.....0.00 4.90

Far. straight rollers, sac *0.00 2.30
Sucre, baisse de soc par ioo livres. Rar. à pâtis. Ocean, .. sac 0.00 3.00
Saindoux composé, baisse de V¼c par Farine à pâtis. Ocean, qrt. 0.00 5.50

livre. .ar. d'avoine granulée, sac 0.00 2.75Noix de Tarragone, hausse de lC p9' Far. d'avoine Standard, sac 0.00 2.75
livre. Farine d'avoine fine .. sac 0.00 2.50

l.es affaires ont subi uns ralclîtisse- Farine d'avoine roulée, brl. 0.00 5.25
mient depuis, que la 1îwriuîlî lit-, fêtes est Farine de sarrasin .. sac 0.00 3.10
piassée; elles sonit ee1,eiiu(latlt cticore très Far. de blé-d'Inde ord., sac 0.00 2.00
actives. Les voyageurs Ne so)it relils (11 laîîner Saxon et Quaker
route et ciiî erronit, sans ilutv, (le bli- Oats, et Ogilvie, caisse 0.00 3.95

tiscn ,îaie, aux 11;1,ili (Il no, re- Cream of wheat .... cse 0.00 5.75
présenîtent, car les sw(cks~ du, aletaillants Fécule de mais, ire qîté. lb o.o61 0.07
doivent être mnaintenîant il pt o preb cpui- o d 2e qîté, lb 0.041 0.041

SFécule de pommes de terre,
Les paiemîenîts sontt Ub,z satîi t . qpts de i Ilb.....doz. 0.00 1.35

SUCRES Vermicelle, macaroni et
spaghetti Canadiens.

L.a demanîde est simiplementut pasll.En vrac .. .... .. ... lb. 0.00 0.04
t'ti baisse dle ioc par ioo livres a e EnA paquets de ilb....o. o6 o.o6l

decare l .~j.îîs<r i liurs d ~ Boites de 4 lbs....bte o.oo o. i8
t in. Nous tidtt il-, co' t oes cil co>l su- Qualité extra fine
quence. En vrac.........000 o.osi

Nous cotons: Paut de sý lb........0 .6
l.*xtra granule, baril les 100 lbs. 5.60 Nouillettes aux oeufs:
1- xtra graiiiile .. sac les 1lIN. 5.55 Paquets de f lb... ... lb. 0.00 o.O7
Extra graniule, bai>rl,lcs l 11). lI. 5J En vrac, cse de ici lbs. . lb .0 o.o .6
Lxtra granule, balle 5 x 2o les Vermicelle, macaroni, spa-

............. oo lus. 5.6>5 ghetti, pâtes assorti; al-
Yxtra granulé, baril les 100 Ilîs. 6.00 phiabets, chiffres, a ni
L.xîra groumîd, btcSo0lb)s., les 100 maux nouilles, coudes.

Ilus. 6.20 inwotés en vrac. .. lb. 0.00 0.071
L.'<ra groulud, i btc 25 lbs., .les ..- En aquets de s Ilb.i. lb. 0.00 o.o8

........... ioo 11l. > 00Is. 6.40 Tapioca pearl. la lb.. .007oo
Nu iYellw . barl ls 10 lu. 5.0 Tpioca seed.....lb. o.o61 0.071

No i Yçllow .. ele 100 lbs. 5.15 Tapioca flake ......... l. 0.071 0.0R
1'towdcrcd.......baril loo lb)s. 5.80 Sagou........ ..l o.os> o. o61
l'oâidtrcd lîte 5o lbs. les îoo Il)s. 6.00SANDU
PIIil'Iumps i bte 25 lbs. les 100 Lade And Is NUile ami

1 b.s. son Lain Peang etanuProvisionmao.
C ry4ta11lhI iilud, baril l es 100 ao baié de ck pa d liresin deCon

............. bs. 6.6i s aiéd cpsé die l s marue nr
Crysta lhI)auîoiunl, jI bte so lI b: saindoux copr el aru nhr

............ lis .45 Snou cotns
Crystal Ih)anioidu, il lite .25 I;. Nu oos

........ Is io0 lbs. 6.6ýi En seaux en bois de 20 Ibs.,
(rsl Iiaiiaiî. I oililo, 20 u.r- le seau.........0.00 2.65

ton 5 lbs.........Cse 7.60 En seaux en fer-blanc de
Sucres bruts cristîallI:sés . .l. o.oi 20 lbs., le seau.....0.00 2.65
Sucres bruts. îîir cristal lité, lb. o.0ý En tinettes de 50 lbs. .lb. 0.00 0. 13à

Ces pr>. s'ritcniliit au îiia1gasilîî dii Canistres de T0 lbs. .. lb. 0.00 0. 131
S îŽiletir à1"u01 .> Cnistres de c lbs. h ... nl on0 n TA

ilELASS ES
Assez bonne decinatide.

liarbade. chix, tonnîe . 33 0~ o34 0.3
lBarbade, tierce et qrt. .» 0 ~ .«37 0.39
Barbade, demi qrt. 0. 3X 0.39 0.41
Mélasse fancy. tOuilue . . 35 0.38 0.40
Mélasse fancy, tierce et

quîart......... 40 O 41 0.43
Mélasse fancy, <lii-r 42 0 4.3 0.45

Les prix S'entendenît: 1ère colonne,
pour territoire ouvert; 2e colonne, poulr
territoire conmbiné; .3c cýloniie, pour
Montréal et ses envirQns.
FARINES ET PATES ALIMEN-

TAIRES
Très lionne demande. La fé cule arrow-

rolot est cotée 14c la1 livre enboites de
7 livres et ISe en boites decinlivre.

Nous Cotons:
Farine Five Roses .. qrt. 0oo 65Farine Five Roses .. sac 0.00 3.10Far. patente hongroise, qt 0.00 6.40Far. patente hongroise, sac 0.00 3.15Far. ..Regal", qrt. ... ,.. .. 0 6.q

Canistres de 3 Ibs. .... lb. 0.00 0.14à
FROMAGES CANADIENS

Les petits fromages d'environ 20 lhç.
se vendent aux épiciers î6ic à 17C la li-
V re.

GRAINS ET FARINES
Marché de Chicago

Des rumeurs que la Commission du
Commerce International avait décidé de
refuser d'accorder une réduction des
taux de fret à partir du Nord-Ouest Ca-
nadien, aidèrent à relever le marché du
blé, mercredi, après un déclin dii à une
meilleure température en Argentine. En
cliture. les prix étaient fermes et en
pain de 1,c.

Le blé d'Inde gagnait %.c à Xc et l'a-
voine 3ic

Blé.............Mai Juil.
Blé 1.001 0.05ý

Blé d'Inde .... .... ... 0.641 0.651
Avoine.........0.491 0.45

Marché de Montréal
Grane

Nous cotons:
Blé du Nord No i . .7- î.o8
Blé du Nord NO 2 .. 1.04 1.05
Blé du Nord No 3 .. 40-1.01
Blé du Nord Feed . 1 0.72
Avoine Man. No 2........46 o.461
Avoine Man. NO 3.....0.45 0.46
Avoine Qué. et Ont. Noa2 0.4l1 0.48
Avoine Qué. et Ont. No, 3 0.46 0.461
Avoine Qué. et Ont. NO 4 0.46 0.461
Pois ord. *Prix nomim. 0.97 0.98.
Sarrasin (48 lbs.).......0.00 Q;7ý
Blé d'Inde jaune No 2 *0.00 0.72

irarues
Botnnç deme -nde pour- les -engrais. Les

prix sont'irýès fermes.
.Pgtentes -du printemps:

Royal Household .. 2 sacs. o. oQ 5,f».
Five Roses.....2 Sacs 0.00 5.60
Glenora ........ sacs 0.00 5S.10
Harvest Queen. .. 2 sacs 0.00 5.10

Fortes à Boulanger:
Bakers Special .. . 2 sacs 0.00 4'.90
Manitbba S11. .2 sacs 0.00 4.40
Keetoba .. .. a. sacs 0.00 4.90
M ontcalm 2sc ,049

Patoete;s ..... scs0,0 .9
1luroma (à pâtisserie) 2 sacs 0.00, 5.6o
A do 2 sacs 0.00 4.50
Straight rollers ... baril 0.00 4.10
Straight rollers....sac 1.75 1.85
Farine de blé-d'Inde blanc

pour boulangers . 2 sacs 0.00 4.6o
Farine de blé-d'Inde pour

engrais .. ..... 2 sacs 0.00 3.50
Farine d'avoine

Avoine roui., sac de go lb 's. 0.00 2.35
Avoine roulée .. .. baril 0.00 4.85.

Issues de blé en sacs
Soit Mail.;- au chair, tonne 0.0o 23.00
(;rii Man., au char, tonne 0.00 25.00
Son d'Ont., -au char, ton.. 23.00 24.00
Middlings d'Ontario, au

char tonne .. .... ... 0 âS.o
Moulée pure, au char. .. 31.00 32.00
Moulée, mélangée, au char 26.oo 2e.o

FROMAGE
Marché Anglais

MM.Uarple, Jones & Co., nous écri-
vent de Liverpool, à la date du 29 dé-
cenmbre i911:

La demande sontinue à être très bon-
ne, et les prix sont plus élevés d'envi-
rc.n 2/O. Les détenteurs n'osent pas fai-
te de fortes ventes en raison du peu d'a-
bondance de stocks. Les fromages de
qualité inférieure sont très rares et ceux
faits-récemment se vendent bien.

Nous cotons:
Fromage blanc de l'Ouest 71/0 à 72/0
Fromage coloré de l'Ouest 71/0 à 72/0

MM. Milîs & Sparrow nous écrivent
(le Londres, à la date du 29 décembre

Les affaires sont très bonnes. Tout
s'est vendu à l'arrivée. Le marché sem-
Hle devenir plus fort.

Nniî.i cotons:
Canada blanc et coloré

haut choix.......73/0 à 74/O
Caaablanc et Coloré

choix.........71/0 à 72/0
Nouvelle-Zélande, blanc .. 70/o à 71/0
Nouvelle-Zélande, coloré 69/o à 70/0



Lg;Eqg cou-RIANT

Le marché a reçu, la semaine derniè-
re 1,638 paquets. Les arrivages, depuis
le ler mai, ont été de 488,265 paquets,

Pêches........
Bananes, régime (en crate),
Citrons Messine (300c) .

0.00 0.00
0.00 2.25
Ü.-OO 3.00

Marché de Montréal confWrt. 4a8 d0l: pour la même période, il
La demande est assez bonne. y UA uý8- ,

Les épiciers -paient li fromage i6c la
livre. . . 1 . :, * . OEUFS,_

Le marché a reçuo la -semaine derniè-' * - '-''M-arhé Anglais
re, 878 boites. Depuis le zer mai, le& ax,- -- MM.Marpie, Joties & Co.,' nous écri-
vages ont été de 1,829,653, contre. ,98o,7 y,ýnî,dç 4~ivcçpool, à la .dàte du _ý dé-
869 pour la même période? il ya un an. cemrbre' 1911 ion

'tê fi.',eâf t toujours rares, niais
BEURIRE , <ýs''ftffi'k-. plu forts, arrivageý..

Maiché Anglais ' Nois ~ dotix so-
MM. Marples', Jâones & Co., nous écrl- mtjnal~

%ent de Liverpool, à la date du 20 dé' Oèuf0 à 1310hin.........
ceiribre 1911: 1 01 Marcfië!de Montréal

La demande est très modérée, niais Leiirh' keulasmiçdri
les prix sont plus fermes. La cotF offi- éÎârh.Îfëulasmiedri-
cielle du beurre daoses sse deý 3 re 3,ioca8e.1puse rnaile
kroners. . nrrîvagns ont été de 225,4M(~ ciisses;, con-

Nous cotons: . tSt J87.5JIÎý caU$cjs pour la mêmne pério-
LadIes des Etats-Unis de (inlet, a. vend iý aiseau pcir: c
Irlande, crèmerie, haut bW îàaé;'end; ôànfs rais; 4. lacirs doufsne

choix..............is 4c .1dozane
Canada, cré-merie, haut " . .

choix....... .. (mnqe:. . e POMMES
.\ustuialie, hêI~ t Choix *.126/o, à :128/9 .,.Marché Anglais
Nouv.-Zélande, haut clioix.i300Q à,1332/0: :ý.-MoCLHuglîuon & Co., nous een.-
Argentine, haut choix .. îý6/o a i'28/0 ei ç lieprl,àl.dt du ,8 dlé-
Sibérie, crèmerie, hauf i cnbre iî i :

choix..........(manque) ýýLeà lIts dé Vpillîniie. défedu eux onu
Danois, crèmerie, choix, -à , .. u t ihaâu '4as Mtulëhé: mais -ls- -quelqueS

haut choix, en bails -. 133/0 à 137/ bôpslotd qui' étalent sur le marché n'ont
lal pas subi de déçlin dc prix. Les New-

écrient de .Cajifornie arrdvées' trop tard
de Londres à la date ,du 29 décçmbre rêucibi t ri

La cote officielle du beurre dahis" à vedrd Lud Mercredi .'EEAété réduite de 3 kroners.: Les * ffairels : ' a Vedredi2 Lud M27cdi
sont tranquilles dans le nord de l'Angle. Il: . ' . a. d.a. Bd,. dI. &. d.
terre. . Aan6ilue- rlS îoq 1019

-Les arrivages de Sibérie sont tou VIE) e.~.
jours faibles. pu '10 3 130 .130 i3 3

-Wlest arrivé 44,000 boites Ué betlr-'ý Ile*o*- '* ' *
re d'Australie. Les acheteurs étaient d'a- 11 2 0o 30.6

vis que les prix baisseraient. Tout au :ome~e"
contraire, une avance de i/o à ?/o s'est Jkn Damia_ "? Io 0 JOUR'DE ii o
produite et en clôture la deminde étàit GreeiiiAg '6 9 S
forte. . 8ad.witt '? I :16 120 No

FPiliratetr MOE s'1-Le beurre venu récemment de l'Ai-
gentine a été l'oYbjet d'une bonne deruan-. ~In' r8
de. Dbvi " 13 99

Nous cotons: s . .2 30

Danemark............. 132/0 à- t34I0 Oati<durnie- '
Victoria. haut choix, salé 126/o à 12 8

/O .Nert,, ;->it o
Victoria, haut choix, sans 13 rg.. io 6 39

Sel...............6
Victoria, choix, salé. 122/0 à 124/0 EU E
Victoria, choix, sans sel 122/0 à 124/0oLGU E
Nouvelle-Galles du Sud, Céleri.......la doz. 0.o0, 1.00

haut choix, salé .. .. i 6/o à 128/o 'Betteraves.....le &ac. 9.oo 000
Nouvelle-Galles du Sud, Carottes'......le jpac o.00 0.90

choix, salé .. .... ... 122/0 à 124/0 ChOUX.......le quàrt o.oo.0 1.25
Nouvelle-Galles du Sud, C4oux-flepr,%.....la doz o.75 1.00

haut choix, sant qçl .. 126/o à 128/0 Cresson...... la boitec 0.00 0ý.50
Queensland, haut choix Epiinârds.....la boite 0.o0 0.50

salé.........124/0 à 1 26/o Navets..' :.. .. le'sac o.0oo 0.75
Queensland. choix, salé i122/o à 130/à Oignons d'Espagne le crate &00,& 3.50
Nouvelle-Zélande, choix 128/o- à 130/0. Parnais ..... ..... le sac o.oo 0.75
Argentine, haut choix, Patates (e.n gros), le sac, go 1

salé...........24/O à 126/o lbs...... .... .... 1.35 ý .50
Argentine, haut choix, Persil......la boite' o. Sb 0.00

'sans sel.......124/0 à 126/0 Poireaux......la doz. 0.00 0.20
Sihérie, haut choix .. 122/0 à 124/0 Radis.......la doz. 0.00 0.30
Sihérie, choix........x6/o à 120/o Raifort.......la lb, 0.00 0.30
Sibérie, bon.......112/0 à 114/o Salade de Montréal frisée.

Marché de Montréal doz. 0.00 0.40
La demande est assez bonne. Les épi- Salade de Môntréal, pommée,

ciers paient 33c le beurre de crèémerie, doz. 0-00 0.30
33'/2c le beurre en blocs et 28C le beur- .FUT ET
re en rouleaux. FUT ET

Limons .. .. -.. la boite'- o.oo 1.4o
Manidarines ... la boite 0.00 3.25

lb3. 0.00 1.15
Oranges Navel .. .... ... 3.75 4.00
1/anupienousses mélangées,

ce0.00- 2.50
Pommes fameuses No 1 .. 5.50
Pommes famneuses No 2 * .4.00

beu-1.)avîs No ...........
IJen-Dayis N~o 2.........
Baldwin No 1...........4.00
Baldwin NÔ 2..........3O

FOIN PRESSE, ET FOURRAGE
Marché Anglais

Le mîarché de Liverpool çst facile aux
IuriX de IMS. à 95S. C. i. L~ (Z.56 à $22..

Aý Londres le ton du marché est plus,
ferme à uie avancc de 38. ($0o.4a) par
tonne. La cote est de q7s. c. i. f. ($1.5.28).

Le marché de Bristol es.t .tranquiflê.
Le foin y est coté à 97s. 6d. c. L* f. ($25.:-
4o). Les prix sont les mêmes à Man-
chîester.

Le marché de Glasgow est ferme à
dles prix variant de gos. à>85s. (i.oà
$2,o.4o) suivant qualité.

Marché de Montrïal,
Bonne demande. Les-prix iéstetit-satis

cliangerment.
. 'ous catong qur rails à Montréali

Foin pressé No i .. x$.ço 1ô.oo
Foin pressé, No 2 extra, 14.oo 15.00
Foin preSsé. No 2 .. 13.0e 14.00
Foin mnélangé de trèfle 12'.00 11.06
Trèfle pur....... ..1.0 11.o
Paille d'avoine eo . 6.00 6.50

PEAUX VERTES
La demande est assez boixç. Lçs

peaux d'agneau sont à{lgmentée , de ioc.
On paie aux boucheýs-- bôetif 'dé la

ville No 1, 13c; NO 2' 12C; No 3, -uic;
boe "uf de la campagne, No i, i3c; -No à,
12c; NO 3, 11c: Veaux de -la, ville No il
rIC: NO 2. 12C', veaux de'la campagne,
NO 1, 13c, Nô 2. 12tý agncau, goc; mou-
ton, $1 .oo. cheval, $it.5o.

Cest un 'EpiCier Ego ll

ÎSte, ce1l qui* recommande '1.

savon FELS.NAFTIIA àsen clientes
et qui ne dit se oh*£z lui .les
bonnes choses que les femmes
va sentent à son-sujet.

Bieon employé, FELS.NAFTIL
épargnera aux Vôtres quantité de
temps et d'ennuis i nii si
d'eau bauii'ente.
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POUR 1EUSSIR DANS LA VIE

Beaucoup de jeunes gens et d'hommes jeunes se demandent

souvent, quel est le chemin à suivre pour réussir et atteindre

aux situations élevées qui font l'envie de tous. Il est bien certain

que la nature de chacun, ses dispositions, son intelligence et ses

facultés sont pour beaucoup dans le succès, mais il existe des

aides incontestables et puissants qui non seulement soutiennent

l'effort, mais le mettent en marche et en sont comme le moteur
d'une force surprenante.

Nous causions derniéremeient asce une personne qui à notre

point de vue est bien l'honine type de celui qlui, parti de rien
est arrivé à une brillante situation par ses propres moyens. C'est
avec la meilleure gràce que ce fermier (car c'est d'un fermier
dont il s'agit) nous souligna ce qiui lui permit <le s'élever au

rang qu'il occupe ·t nous Niisiiies persuadés que ses principes.
mis en pratique <lan n'inmporte quelles branches de commerce

ne peuvint donner que d'excellents résultats.

.cs deux prinicipes f.tunenii ittaux de cet homme étaient:
"Il faut une llétil <'de en toites choses" et " l r gagner <le
l'argent ,il I fat en <lépen ser." S'app<uy ant sur cette théorie, il
lin mantuait pas d'applicquer une méthode aux affaires qui en
étaient déporursues et il s'efforçait à dominer les conditions et
les circonistances 'le la %ie au lieu de leur permettre de le do-
nuin"r.

Ce dernier sentiment est en réalité inné dans chaque être.
on a horreur <le la contrainte alors qu'on est tout dispos à im-
poser sa volonté, quoiqu'il en soit, inconscient ou non, ce sen-
timent n'est pas le moins important et le moins puissant de ceux
qui iiienenit au succès.

I.e père <le cet holmmîîe était frmnier, mais le jeune homme
Pensa que la ferme tic lui assurerait pas un avenir brillant.
Le père ni'y as ait pas réussi parfaitement bien et le fils décida
de changer (le route et d'apprendre le métier de charpentier.
Il se mit à l'apprentissh.e ae ardeur, car cela remonte à un
quart (le sièle, à l'ép'que où l'on formait encore des apprentis
et où l'on appreiiait les mnétiers avec méthode.

l.e jeune himiue le tarda Pas à devenir un charpentier
habile car il avait uni e séritable facilité naturelle pour la mé-
canique, il lùt cependat se rendre complîte lieitôt que son plus
fort penchant était pour la culture 1 Il joignit donc son travail
à celi de son père et laila à assumer la charge de la ferme,
faisant preus e (l'intelligence' lès le début.

ette lécision 'le res enir à unt métier abandonné mîtomen-
ta eiment m'ais pour lequel On1 se sent le plus de dispositions
est' uii exemple à Prendre en'te. quels que soient le temps et
l'argent quioin ait 'iéPensés à suis re une autre ligne. il ne faut
pas hésiter à rescir sur ser pas lorsqu'oi s'aperçoit qu'elle ne
vous coivsient pas et reprei<lre l'ai:tiiient celle pour laquelle
on a le plus d'aptitudes.

Notre jeune homme commeiia immnniéliItement à faire de saferme une véritable entreprse commerciale et à en assurer l'ex-ploitation non seulement au peint 'i''' (e v'ue agricole, mais aussicommercial. Au début, la ferne était une lourde charge. Il le
s'agissait pas d'un capitaliste qui par la Puissance de son argent
loue. laboure, plante unîîe terre et y fait surgir des champs ma-
gnifiques. mais d'un mîoleste trasailleur qui <evait obtenir des
récoltes superbes par le seul aptoint 'le son labeur et de son in-telligence. Certes, il fut plus dl'unîe fosi, et, face de problènes
formidables. Le père s'aperçut vite <le l'habileté de son fils etil fut heureux de déposer le courant 'le la ferme entre ses mains.
de sorte que lorsqu'il mourut, il y cut Peu <le changements dans
la direction de l'affaire.

Il faut savoir dépenser de l'argent pour en gagner.
i Au début, la ferme comprenait à peine 30 acres et était

hypothéquée pour environ la moitié desa modeste valeur Il
était diffcile de trouver l'argent nécessaire à l'application de
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méthodes régulières. Tout était à édifier de toutes pièces. Mal-

gré les faibles ressources, rien ne fut laissé au hasard.

Il y avait à peine quelques années qu'un travail courageux

et patient s'effectuait dans la ferme que les voisins s'émerveil-

laient de sa propriété croissante et se mettaient à étudier les mé-

thodes qui y étaient en vigueur.

On y remarquait que le propriétaire payait libéralement la

main-d'oeuvre, mais qd'il préconisait l'emploi des machines par-
tout où il était possible de les utiliser. Chaque année il d ve-

loppait cette substitution du travail mécanique au travail manuel.
Il ne ménageait pas l'argent pour s'assurer un bon engrais. Cer-
tains voisins retardataires le traitaient de fou, au début, et
mème maintenant qu'ils sont à même de constater sa pleine
réussite, ils n'ont pas assez de décision pour l'imiter.

Cette ferme était située à l'extrémité de Long Island, à 5
ou 6 milles du point terminus du chein de fer. New-York
semblait le seul marché tout indiqué; mais e chemin de fer était
assez éloigné, et même une fois qu'il était atteint, le transport
par fer était long et dispendieux. Ne croyez pas que cet homme
perdit patience et abandonna cette terre pour en chercher une
d'un accès plus facile; non, il travailla sans relâthe et résolut
d'abattre l'obstacle du transort difficile et du marché unique.
Non pas qu'il ait eu quelque parti-pris contre le chemin de fer
ou que cette compagnie lui suscita des ennuis, mais simplement
parce qu'il jugeait qu'il était nécessaire, au point de vue coin-
mercial, de se placer dans une position supérieure et indépen-
dant.

Il ne se laissa pas fasciner par la vogue de- New-York et
pensa que plus près de lui se trouvaient des marchés comme
New-Haven et New-London qu'il était bon de ne pas négliger.

Il acheta un vojlier qui lui permit d'atteindre non seulement
les magasins du Connecticut avec ses produits, mais aussi d'ar-
river au point terminus du chemin de fer plus facilement que par
véhicule, en faisant un court trajet sur la baie.

Jamais ce fermier n'avait eu une instruction technique du
travail dg la ferme, mais il s'était mis à en faire l'étude par lui-
même, dans les livres.

Il comprit que pour réussir il faut' se spécialiser et gra-
duellement il s'appliqua à la culture exclusive de la pomme de
terre et de l'oignon, préférant cultiver les légumes qui peuvent
attendre quelques jours la marée favorable et le vent plutôt que
ceux qui exigent d'être transportés à jours fixes.

Il porta toute son attention à l'amélioration de l'engrais,
adoptant l'engrais chimique en grosses quantités. Là comme
ailleurs, il n'oubliait pas son principe: "il faut savoir dépenser
pour gagner". Et à l'heure actuelle sa ferme a plus que doublé
d'importance.

Un bon principe d'affaires

Notre fermier comprit bientôt qu'un voilier, aussi bon soit-il,
ne pouvait donner pleine satisfaction. Il ne pouvait traverser
le détroi.t à son gré, soit qu'il n'y eut pas assez de vent, soit
qu'il y en eût ttop. Aussi, dès qu'il eut les moyens de le faire,
il fit construire un bateau à vapeur, pratique et de dimensions
convenables, tenant bien la mer et susceptible de transporter
une centaine de tonnes de produits.

A cette époque, combien semblait minime le coût primitif
du sol comparativement à toutes les dépenses supplémentaires
que son esprit entreprenant y avait apportées.

A l'heure actuelle, il peut, si bog lui semble, faire ses envois
par son propre steamer jusqu'à Ne -Yirk. ou si les prix de ce
marché ne lui conviennent pas, diriger ses marchandises sur
Boston ou La Providence, tout comme aux endroits plus rappro-
chés. Son vapeur cependant va rarement à New-York. car il
a des contrats avantageux avec les compagnies de transports oui
délivrent ses produits où il le désire. mais'iT"eerendu maitre
de la situation sur ce chapitre et peut. le cas échéant, se passer
de ces compagnies en se servant de son bateau pour atteindre
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les points Ici plus éloignés. Il est indépendant des compagnies

de chemin de fer, comme de celles de navigation.

Il ne se contente pas d'utiliser son bateau pour s& besoins

personnels, mais il le met également à la' disposition des autres
fermiers. Il se trouve dans une situation tellement indépendante-
que les compagnies de chemin de fer se mettent en quatre pour
i'obliger.

Au début, le chenal n'était pas assez profoi1 pour permettre
à son vapeur de venir accoster à sa rive, c'est pourquoi il entre-
prit rapidement des travaux de dragage qui lui coûtèrent des mil-
liers de dollars. Et pour faciliter l'embarquement des marchan-
dises, il fit construire une jetée.

On comprend aisément qu'il fallait que des récoltes abon-
clantes se succèdent saçs interruption pour permettre l'application
de telles méthodes intensives et subvenir aux dépenses nécessi-
tées par ce système de perfectionnement continu.

"Parfois"- disait-il, -"je suis littéralement effrayé des soin-
mes considérables que je dépense, mais je sais que c'est indispen-
sable" et il ajoutait en souriant: "Il est loin le temps où la fer-
me était hypothéquée, et je crois que si je voulais acheter une
automobile, je n'aurais plus besoin à présent de l'hypothéquer à
nouveau."

Pendant le fort de la saison il emploie 50 hommes pour ses

76 acres. Il a rarement des ennuis avec ses travailleurs, car tous
ses hommes n'ignorent pas qu'il peut en tous tçtpps, enlvoyer son
bateau à -New-York où ailleurs et en ramener toute la main-
d'oeuvre qu'il désire. Il a la réputation de traiter ses hommes
libéralement, mais vis-à-vis d'eux comme de toute autre chose,
il est dans une situation absolument indépendante. Et il s'est
créé cette situation en devenant un charpentier expert, un mé-
canicien habile et un maitre forgeron. Ses hommes vous disent
avec admiration qu'il n'ignore rien de la transformation, de la
réparation et de la construction d'une machine. A côté de son
bureau, il a un petit atelier. Dans sa ferme, partout où une

machine peut effectuer le travail, on ne manque pas de l'y ren-
contrer et il en connait personnellement le maniement et le dé-
tail des moindres pièces qui la compose.

Il a tenté de conjurer toutes les défaillances, tous les man-
ques et toutes les défections.

C'est ainsi qu'il s'est préservé de la désastreuse sécheresse
en faisant établir un système d'irrigation des plus perfectionnés.
'L'appareil, composé de tuyaux soutenus par des fils de fer, s'é-
tend horizontalement, à environ 6 à 7 pieds du sol, les tuyaux
sont perforés de petits trous par lesquels des miriades de petits
filets d'eau peuvent être prbjetés sur leol.

Au début de l'exploitation, notre fermier analysait par le
menu dans sa comptabilité, ce que chaque département de la
ferme coûtait et rapportait, mais en suivant la voie du progrès
il ne s'arrêtera plus à de tels détails. Il sait maintenant, sans
s'arrêter aux moindres détails à combien revient chaque récolte
et ce qu'elle est capable de rendre.

En un mot, ce fermier jouit à présent d'une situation en-
viable, il peut être légitimement fier de son oeuvre. A forée'
d'énergie, de patience, de travail et de décision, il a atteint le
succès. C'est un exemple que nous avons cru bon de mettre sous
les yeux de nos lecteurs, et nous sommes persuadés qu'avec un

peu de réflexion, ils en retireront une leçon éminemment utile
et pratique, car la façon de faire de cet homme demeure la
même si on l'applique à toute. autre entreprise; le principe est
immuable et est comme la devise du succès.

LA GOMME A CHIQUER DES AMERICAIN8,

Nous sommes peut-être injuste en appelant cela gdgme
à chiquer, et il serait plus légitime de dire gomme à misti-
quer. Nous ne savons pas au juste si c'est sousi'inflhence
de l'habitude que les Amérisains d'autrefois, l'Américain au
type classique, avaient de chiquer constamment un morceau
de tabac; mais il est bien sûr que le besoin de mastiqu¢r'quel-
que chose se retrouve maintenant chez presque tousies ha-
bitants de la grande Confédération. Pour excuser'cet ata-
visme, les Américains affirment qu'il y a là une côutume très
saine au point de vue de la digestion. La chose 'n'est point
impossible, car en mastiquant -presque constammènt quelque
chose, on fait jouer les glandes salivaires, qui pro'duisent des
sucs contribuant à la digestion.

Ce que les Américains du Nord mastiquent ainsi, c'est
çe qu'on appelle familièrement du chicle. Il est préparé nor-
malement aux Etats-Unis mêmes, mais il proviehit d'un ar-
bre, de son nom savant, Achras Sapota, qui croit dans l'A-
mérique centrale, et principalement au Mexique. Pour l'ins-
tant, l'arbre à chicle ne se rencontre qu'à l'état sauvage et est
exploité dans ces conditions. Il présente'un tronc droit et
lisse, qui peut atteindre une hauteur de 36 à 45 pieds,
et il pousse surtout dans les terrains argileux; son bois
est d'une couleur rougeâtre, dur, pesant, à texture compacte,
il est excellent pour l'ébénisterie. C'est ce bois même qui
donne la gomme à mastiquer, qu'on pourrait croire fournie
par le fruit du Sapota, fruit que les habitants de l'Amérique
centrale appellent sapotillo et goûtent fort; mais les Ahiéri-
cains réclament autre chose.

Pour se procurer la fameuse gomme à mastiquer, on fait
sur le tronc du Sapota des incisions qui rappellent un peu
celles que l'on exécute sur le tronc, soit 'es pins, pour-ob-
tenir la résine, soit des arbres à caoutchouc pour en recueilHr
le latex. La récolte se fait durant l'époque des pluies; l'o#-
vrier indigène qui fait les incisions emploie pour cela le fa-
meux couteau appelé "machete," qui sert un peu à tout dags
l'Amérique centrale, dans les Antilles, et aussi dans l'Amé-
rique du Sud. Il grimpe au tronc de l'arbre en s'aidant d'une
corde; puis à l'aide de son "machete,' par des mouvements
rapides, il fait des incisions en forme de V dans divers points
de l'arbre. On place un petit récipient au point de jonction
des deux incisions; et il s'y écoule une résine blanchâtre, qui
jaunit rapidement au contact de l'air, et qui se solidifie pres-
que, au moins jusqu'à prendre la consistance du miel. On
fait ensuite sécher le chicle dans des hangars, à l'abri des in-
tempéries et on l'expédie aux Etats-Unis, sous forme de
pains. On le raffine d'ailleurs lorsqu'il arrive dans la Con-
fédération, et on le fait sécher de nouveau. A l'heure ac-
tuelle, les Etats-Unis importent pour leur territoire plus de
$5oo,ooo de gomme à mastiquer, et comme la .demande de
cette gomme augmente sans cesse, le prix du produit aug-
mente lui-même suivant une loi inévitable. Il y a ufte ving-
taine d'années, le chicle ne se vendait que de 7 à 8 cents la
livre; aujourd'hui, il se vend près-ile $i.io la livre. Nous
devons dire que, dans la préparation que les Américains font
subir au chicle, on ne se contente pas de faire bouillir la
gomme pour l'épurer et pour lui faire prendre la cWnsistanç
voulue; on y ajoute, pour lui donner une certaine saveur, de
la vanille, de la menthe, du sucre, suivant le goût de la clien.
tèle.-(Journal de la Jeunesse.)
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EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ -LE PRIX COUJRANT-

et la hauteur relative des deux lettres représente la valeur

~. relative de là pèintülre et!du -1prôlt pout-votre commerce,

La peinture que vous -vender.&,une importance beau-
i coup plup grain4g pour votxe,pOuccès -que; le. profit qu'elle

*' vous rtàÇporte. Le profit fait à perte de.clientèle a tôt fait
de ruiner un commerce-chaque.,vente doit représenter une

* grande v'aleur .et âonner de la satisfactionl.
C'est la qulté4evtecin emanide-et vous ne

-merezi jamais à mô-me defi' nprofit sûr la péinture, après t
première vente, si la qualité de-cette pintTne rimène pus l'ache..
teur au magasin. le& v'entesisoléesý n'établissent jamais un comn-
merce de peinture ayant quelque valeur. Ce sonties commandes
renouvelées qui vous rapportent du profit.

*Les Peinture& MartinSnour-hgae complète de poin-
tures pour tous les usages -sont celles qui ramènent au
magasin les acheteurs, leurs amis et leurs voisins. Elles
procurent aussi de bons profits. Alors, à quoi bon gaspil-
ler du temps avec des peintures ào. * ualité inférieure?
gerIvez aujeurd'hui a sujeI~t de 'aogenoe et esmmeneex à faire du proelt sur les

owu es u rvoquant des ordres de an«ument N

The MARTUN-SENOUR 0.0.9 Llmted.
Les Pionniers de l'industrie des P.wliares pures..

MONTREAL. TORONTO. .. CHICAGO.

Le commerçant qui fait de la réclame dans une
revue commerciale opère un bon placement d'argent.
La somme qu'il y engage ne peut manquer de- lui
rentrer, centuplée -

TÔLES CANADA
DOINION CR0W VIl Eatièrement Polies.

Chaque tôle a un joli fini bleu, brillant, uniforme.

A. Ce Leslie *& Co.
UNITED.

MONTREAL

Fe ut:re etPapier
N'-IMPORTE QUELE QUANTiTu

Toitures GoudronnEes (Roofing) prêtes à poser, 2 et 3 Plàa'
Papiers de Consfrieddn. Feutre à Doubler et à Tapisser
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Revue des Marchés
FERRONNERIE

Etain en lingots, baisse de $i.5o par
ioo livres.

Zinc en lingats, hausse de 25C par zoo
lvres.

Les affaires sont assez tranquilles,
m.ais bonnes pour la saison. Tous les ar-
ticles anglais en acier et 'en cuivre ont
subi une hausse de 5 pour cent.

Les encaisses sont satisfaisantes.

PLOMBERIE
Tuyaux de plomb

Les prix sont-tris fermes et l'escomp-
te est de 25 P.C.

Les prix sont de 7c. pour tuyaux en
plomb et de .gc. pour tuyaux de plomb
composition...

Tuyaux de renvoi en fonte et acces-
noires

Les escomptes sur les prix de la liste
sont: tuyaux légers, 6o et zo P.C.; tuyaux
moyens et extra-forts, 70 p-c et acces-
soires légers, moyens et extra-forts, 70
Pour cent

Tuyaux en fer
Nous cotons, prix de la liste:

I..............oo pieds 5.5o
I..................5.50
h................ 8.5o
i................s 11.50
I...................... 16.5o
1*........................22.50
14.....................i 27.00

2................ 36.00
Nous. cotons net:

21...........
.3.........
31.........
4...........

Tuyaux galvanisés.
Nous cotons, prix de liste:

16. 3o
21.54
27.07
30.80

i ...... .... .. ..... oo pieds 5.50

Nous.............
21........
3........
3...........

ce 5.50
do 8.50

49 1.50
do 16. So

22.50
27.50

44 36.00

22.20
29.19
30.70

9. . .. . ....... ........- /
Les escomptes sont les suivants:
Tuyaux noirs: J pouce tt I pouce, 66

P.C.; f Pouce, 71 p..c; i à0i Pouce, 75 P.
C.; 2 à 3 Pouces 761 P.C.

Tuyaux galvanisés, à à I pouce, Ip
C.; i pouce, 661 P.C.; i à if pouce,
C.; 2 à 3 Pouces, 651 p.c.

.Tuyaux en acier
2 Pouces........oo pieds 8.5o
2i Pouces 10.50
3 Pouces 12.50
31 Pouces 15.00
4 Pouces 19.25

Fer-blanc
Nous cotons:

Au Charbon - Allaways ou égal
IC. 14 x 2o, base .. .. bte 4.40 4.50

Fer-blanc en feuilles
X. Extra par X et par cse. 0.75 1.00

suivant- qualité.
(Caisse de 112 feuilles, io8 Ibs. net>

Au Coke - Lydbrook ou égal
IC, 14 x 2o, base .. .. bte 4.10 4.25

(Caisse de £12 feuilles, toS Ibm. net)
Au Charbon -Terne-Dean ou égal

IC, 2ox 28........bte 7.00 7.23
(~Caisse de 112 feuilles, 216 lbs. net)
Feuilles Fer-Blanc pour Chaudières

(Caisse de 56o Ibm.>
XX, 14j x 6o, gauge 26 . lb.__o.o7 0.07i

Feuilles étamées
72 x 3o gauge 23 . 10 Ibm. 7.75 8.00
72 x 3o gang.* 26 . oo lb.. 8.25 8.5o
72 x 3o gauge 28 . oo lb.. 8.7s 9.00

Tôles Canada
Nous cotons: 52 feuilles dmýoi

29;60 feuilles, $2.95, et 75 feuiles.
Tôles Noires

Nous cotons: 2o à 24 gauge, $2.3o; 26
gauge, $2.35; 28 gauge, $2.45.

Tôles galvanisées
Nous cotons- la caisse: - leur

Gerbais Queens de
Best Best Comet Head Lis

28 G ... 4.25 3.95 4.25 4.10
a6 G. . .3.80 3.50 4.00 3.85
22 à 24 G 3.75 3.45 3.75 3.60
16-20 . . . 3.50 3.20 3.50 3.35

Apollo
iol oz=28.Anglais.......4.10
28 G.=Anglais.........4.35
a6 G.............3.8à
24 G.............3.60
22 G...............6o
6 à 2o G...........3.45
Moins d'une caisse, 25e de plus par

zoo livres.
28 G. Américain équivaut à 26 G. An-

glais.
Petite tôle 18 x 24 .. 52 feoifet 4.45
Petite tôle 18 x 24~ :. 6o f euite, fi 7

Plaques d'acier
à pouce.........oo livres 2.6S
3/16 Pouce.. .... 100 livres 2.55

.Zinc en feuilles
Nous cotons: $8.5o à $900o les z.oo lbs.

Tuyaux de pole,
Nous cotons par zoo feuilles: 5, 6 et 7

pouces, ordinaires, $7.50 et Polis $9.
Coudes pour tuyaux

Nous cotons à la doz.: coudes rond&

CARTOUCHES DOMINION
POUR CARABINE ET REVOLVER. F

Cartouches pour chaque variété de gibier et pour armes à feu de toute
fabrication. Recommanidéca par d'habiles tir. urs pour le tir à la cible et par
des guides et chasseurs expérimentés pour tout genre de chasse.

EUlei abattent le gibier en allant droit au but.
Vous ne ferez pas d'erreur en achetant cesn munitions faites au Canada,

car elles-vous sont garanties absolument égales sous tous les rapports à toutes
celles qui existent.

Hante et uniformepvéjité. trajectoire tendue, groupement serré des
grains de plomb ; on piTcompter absolument sur ces cartouçhes. Tout
cela, combiné à leur prix exempt de droit de douane, en fait des cartouches
insurpassables.

Tirez-en une boite et vérifiez *notre garantie.
CATALOGUE ENvoyE GmrTTmET SUR DEMANDE.

DOMIlNION CARTRIDOE COMPANY LIMTED
mEAmuL, AD.

ENl ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITECZ "LE PRIX COURPLNI'
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ordinaires 75 feuilles, $î.1o; 6o feuilles,
ý1.35 et polis, 6o feuilles, $i.6o.

Soudure
Nous cotons: barre demi et demi, ga-

lantic. 23C a 24c; do., commerciale, aic
à 22c; do., à essayer lès tuyaux, 23c à

L'escompte sur les prix de la liste est
de 65 et 10 pour cent pour les couplets
en fer et en acier.

QUINCAILLERIE
Boulons et noix

Nous cotons:
Boulons a voitures Norway ($3.oo) 50 et

10 P.C.
Boulons à voitures carrés ($2.40) 60 et

10 P.C.
Boulons à voitures ($i.oo): grandeurs,Iet moindres, 70 p.c.; 7/16 et au-dessus
b0 P.C.

Boulonit à machine. J pce et au-dessous
6o, ici et 10 p.c.

Boulons a machine, 7/16 pcc et au-des-
smus, 60 P.C.

Boulons à lisse, I et plus petits, 6o et
10 P.C.

Boulons à lisse, 7/16 et Plus gros, 55 et
5 P.C.
q1w Noix par boites de 100 lbs.

~Nous cotons:
Noix carrées .. .. 41c la lb. de la liste
boulons à charrue, so et i0 p.c.

La broche barbelée est cotée $2.25 les
300 livres a Montréal.
No 12, $14.S

Crampes à clôtures
Fer poli ... .:.... .... .... ... $2.50
F'er galvanise.........2.80)

Broches pour poulaillers
L'escompte est dc 6o et 2J .pour cent

sur la liste.
Ix20 x 24" .......... $3.40
IX 20 x 30".......... 4.10

t x 30 x36".........4.75
1x22 x24'...........5.00
1X22 x30"...........6.30
*x22 x36"...........7.50

Broche galvanisée, etc.
Nous cotons:

No 9.......les 100 lbs. 2.15
No 12.........les 300 lbs. 2.25
No.1 ....... les 100 lbs. 2.30

Poli brûlé:
No o à9.......1 oo lbs. 2.30
No ioci ..... les îoo lbs. 2.35
No i i.........les îoo lbs. 2.4;
No 12.......les ioo lbs. 2.61,
No 13........les ioo lbs. 2.70
No 14.........les loo lbs. 2.8o
No 15.........les ioo lbs. 2.85
No îb.........les ioo Ibs. 3.00
Brûlé, p). ttiyaîî%c . ioo lbs. No i8 3.85
Brilé. 1). loiyatix .ioo lbs. No 19 4. 70
Extra pour broche huilée. îoc p. 100 l'bs.

Broche à foin
Nouîs cotons net:
No 1 3. $2.35; No 14. $2.40 et No iS,

$2.50. Býroche à foin en acier coupé de
longueur, escomIpte 25 P.C. sur la liste.

Broche moustiquaire
Nous cotons: broche noire, $1.6o par

rouleau de 100 pieds, broche vetîs, $1.65
par rouileauj de 100 pieds.

Broquettes

Sweeden, coupées, bleues
et ornées, en doz. 75 P.C.

A chaussures, en doz. ..- 50 P.C.
A chaussures, eni pqts 1 lb. 6o et 10 P.C.

Clous de broche
Nous cotons: $2.30 prix de base, f.o.b.,

Montréal.
Clous coupés

Nous cotons: prix de base, $2.40 f.o.b.,
Mâontréal.

Clous à cheval
Nous cotons par 100 Ibo.: No 7, $26;

No 8. $23; No 9, $22; No 10, $2o; avec
escompte de- 5 P.C. pour la première
qualité et de 571 P.C. pour la 2c qualité.
Ajouter ic net extra pour boites de i
livre.

Fers à cheval
Nous cotons f.o.b., à Montréal:

N02 Noi
et plus et plus
grand petit

Fers ordinaires légers et
pesants ...... .. le qrt 3.90 42ý15

Neverslip crampons 7/16, le cent. 2.60
Neverslip crampons, i le cent .. 2.90
Neverslip crampons, 9/16, le cent. 3.20
Nevcrslip crampons. 1, le cent .3.8o
Neverslip crampons 5/16, le cent. 2.10
Neverslip crampons, I, le cent .. 2.40
Fer à neige .. .... le qrt $4.15 4.40
New Light Pattern .. le qrt 4.39 4.60
Fer "Toc weight" No 1 à 4 .. 6.75
Featherweight Nos o à 4 ...... 575
Fers assortis de plus d'une grandeur au

baril, IOC à 25C extra par baril.
Chaînes en fer

Forte demande.
Oin cote par 100 Ibo,

3/16 No 6 .. .. .. .. .. ... * 10.00
3/16 exact 5.........8.50
3/16 Full 5..........7.00

exact 3...........6.5o
*................... 6.5o

5/16.................4.40
i ............. 3.90
7/3.............3.80

.3.70
9/16 .. . . . . . 3.6o

I................3.40
.~3.30

1...........................3.30

.~3.30
Vis à bois

Nous cotons les escomptes suivants
!,uîr la liste:
Tète plate, acier ... 85 I0 et 15 P.
Tète ronde, acier ... 8o ici et I5 P.C.
icite plate cuivre ... 75 10 et 15 P.C.
*rète ronde, cuivre .. 70 ici et 15 P.C.
Tète plate, bronze .. 70 10 et 15 p.c.
TIéte ronde, bronze .. 65 30 e t 15 p.c.

Fanaux N
Nous cotons:

Wright NO 3.......doz. 8.5oý
()rdinaires........doz. 4.7Dashboard C. B......doz. 9.00
Nô 6..........doz. 5.75

Peints, Soc extra, pqr d4z»
Tordeuses à linge

Nons cotons:
Royal Canadian......doz. $47.75
Coloniial.........doz. 52.75
Safetv ........... A-. e~

Por ote àfaies. Escomptes n.z ........ doz. 51.75Por oie àfries. 5et i2&rp,c. Rapid.........doz. 46.75Pour boites à fromage 85 et oi P.C. Paragon
A valises.......8odilli e.. - -Bicycle.........doz. 54.00

/tapis, bleues.........8 P.C. %foins escompte .dé,. o p .c. do.6oS
.4 fani'z. étanié . . . iý; .. l .L. MntionsA tapis. en barils 40 P.C. L'escompte sur les cartouches cana-Coupées bleues. en doL-.. 75,«A1 p.c. diennes est de 35 et 5 pour cept.Poupées bleues et i pe- Plomb de..çàpse
.anteur .* . ~ .-- *.~ s~ -- Là deithd"e e~ forte,

Nous cotons:
Ordinaire . 10 Ibm.
Chilled..........o lb.
Buck and Seal......oo Ibo.
Bal...........oo Ibs.

L'escompte est de is pour cent s
liste.

METAUX
Antimoine

Nous cotons: $8.25 à $8.50.
Fonte

Nous cotons:
Carron Spécial . .o.oo

Carron Soft ........ o.oo
Clarence NO 3......0.00
Cleveland Noi...... .00a
Middlesboro NO 3.....0.00
Summerle NO 2.......0.00

Fer en barre
Nous cotons:

Fer marchand .. base ioo lbs.
Fer forgé.. ..... base îoo lbs.
Fer _fini......... .- las"-ioibs.-
Fer pour fers à cheval

base ioo Ibs.
Feuillard mince l à 2 pcs, base
Feuillard épais No ic0 .. .. base

7.5se
7.9e
8.80
8.70

Ur la.

20.0M
19-75

18. o0
20.00

1.90
2.05

2.15
3.15

Acier en barre
Nous cotons net, 3o jours:

Acier doux ... base à-bob. 0.00 1.90,
Acier à rivets *-base- le lb& 2.-10-2.15
Acier à lisse .base zoo, Ibs. 0.00 1.9o
Acier à bandage base 100 Ibs. 0.00 2.00
Acier à machine base ioo Ibs. 0.00 1.95
Acier à pince . base ioo Ibm. 0.00 2.40,
Acier à ressorts base ioô Ibm. 2.75 3.00

Cuivre en lingots
Le marché est très fort.
Nous cotons: iS i/3c à 16cý la livre. Le

cuivre en feuilles est coté à 25C la livre.
Etain en lingots.

Le marché est un peu plus faible et les
prix sont un peu plus bas.

Nous cotons $48.oci à $48.5o les 100 hi-
N res.

Plomb en lingots
Nous cotons: $4.50 à $4.75.

.-Zinc en lingots
La demande est très forte et les prix

stont pltus élevés dc _,5c par 100 livres.
Nous cotons: $7.50 à $7.75 les 100 li-

vres.

HUILES, PEINTURES ET VI-
TRERIE

Huile de lin
Le marché est ferme.
Nous colons au gallon, prix nets: hui-

le bouillie $o.95, l'huile crtite $0.92.
Huile de. loup-marin

N~ous cooqng au *aln
Huile d'~fuf ~ . . 70C

kiïïse' * 4e é~enthine
Noueeee<~is*78c Ie'gaillon ar quanti-

té de 5 d zi etý c:e.ghllon par ba-
ril .

,-.Ianc de plomb
Nous cote,

Blanc de p1gjb pur......6.75,
Blanc de 1ionj o ..... 6.îs
Blanc de N]~ N.....'6.00
Blanc de ~No 4. ... -%. 5.75

Nous icotôns:
Goudron pur .. .. too Ibm. 0.55' o.6!4
Goudron IiquWde, brl. ..... 0.00 4.OP

Peintures préparées
Nous. cotons:

'Galton ., - .'. --. .l 1.45 1 g9
Demi-q-llon..... .......... - L.g.-,Quare'"le galM&t'... ... , 1.55

-En,>ioites de i 1b..::.....0.10 O.Jl
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Verres à Vitres
Nous cotons: Star. au-dessous de 26

pouces uni: So pieds. $z.7o; ioo pieds
$3.20; 26 à 4o, 5t) pieds $i.8So ioo pieds.
$3.40; 41 à 50. 100 pieds. $3.85; 51 à 60,
ioo Pieds. $410o; iii à 70i 100 Pieds, $4.35;
71 à 8o. loo pieds, U485.

Double Dia rond, ioo pieds: o à 25,
$6.9; 26 à 40. :F7.5'. 4 1 à50. $8.75; Sià
f6o. $1o.0o: 61 à 70. $ts.so; 71 à 80, $12.50;
81 à 85j..i4.oo; 86 à go, $16.5o; 91 à 95,
s18.oo. Escompte 3 1/3 p.c.

Sur demande, escompte 2o p.c.
,Vert de Paris pur

Nous 'ëotons:
Barils 'ê;pétrole ..... o.oo o. 16t
Drumg.'de>.,5o à 100* lbs. . . o. i8
Drums dîé.,25 lbs. .. '. . 0.0 o. 181
Boites de :zpieri i lb. . .0 0,20
Boitts de fer-blanc. i lb. .. 0.00 0.21
Boites papier, J. lb. ,.~ .o.oôo0.22.

Boites fer-blanc, J lb. . . 0.00 0.23
Câbles et cordages

Nous cotons:
Best Manilla .. .. base lb. o.oo o. îoi
British Manilla .. base lb. o.oo o.o81
Sisal. .. ..... base lb. 0.00 o.o8i
Latlîyarn simple .base lb. 0.00 0.10o

Lathyard double .base lb. 0.00 o. zoi
jute .. .. ..... base lb. 0.00 o.ioi
Coton .. .. .... base IL.o o.:(3
Corde à chàssis .base lb. -o.ao 0.34

Papiers de Construction
Nous cotons:*

jaune et noir pesant . .o.oo 1.65
Jaune ordinaire, le rouleau o.oo 0.28
Noir ordinaire, le rouleau.. 0.00 0.36
Goudronné, les zoo lb.. .-. o.oo z .65
Papier à tapis, les îoo lbs. 0.00 2.75
Papier à couv., rouI., 2 plis. 0.00 0.70
Papier à couv., r.ou, .15 plis. o.oo o.95

ePkpier. surprise, roul., 15 .0 o.oP.60

FERRAILLES
La lh

Cuivre fort et fil de cuivre. 0.00 0.11
Cuivre mince et finds en

cuivre.........0.00 o.og
Laiton rouge fort..... .oo0 o.10o
Laiton jaune fârt.....o. oo o.o8
Laiton mince....... .poo o.o6
Plomb .......... 0.21 0.o21
Zinc........ o' 000 0.03

La~ tonne
Fer forgé No 1 .. '.00 12.50
Fer fondu et débris de'-'.

machines No i . .... . 16.o0
Plaques de poêle.. ... .0I 12.50
Fontes et aciers malléables' p.oo 9.00
Pièces d'4cier. .... 0;oo 5.00

' La lb.

Vieilles c laques ... ...... 0. oo 0.09

't..

-. t

LE DRO"IT PRATIQUE
i.

b.

-t
t>..

'1'

lx îuCs dii document signé feront foi devant les tri.bunaux. Tout
POUR P4EVENIR DE LA FRAUDE ce qui pourra y être ajouté verbalenieit ouanrnie P'ar écrit,

... ~ ... mais sur une feuille séparée ne comptera pas:et sera sans

Il 'y'à -des escrocs dans toutes le& lignes d'affaires et (l vlerdeatlali
Cumîcs. Tou tes, les classes de la société ont à se mettre 5~Ne négociez jamais un chèque aut porteur à un étranl-

Li garde c6ntre cet ennemi insi -nuant et à en combattre l'ac- ger, quelleà que puissent être ses recommandations. Les
:în por ne a tevcie.Ac rpslsqeqe banques et les courtiers se chargeront <le s'eunquérir si cet

-ugigestions suivantes peuvent être-de q~uelque utilité: hmepsèe<uljeagn asu aqe
i' liJe remettez jamais en pý.iemenlt, une somme d'ar- Une forme d'escroquerie. - Certains billets peuvent re-

ý,c1t ou un chèque avànt que l'article que vous avez acheté vêtir unt caractère d'escroquerie du fait qu's sont confec-
'ujt en votre 'possession et. reconnu conforme à votre choix, tionnés de telle sorte qu'on peut cil retrancher la condition
.1 îloins que la maison où vous avez effectué votre achiat soit "sine qua non" par destruction d'une partie du billet sans

Paîrfaitement connue, que cependant la formule restante, paraisse anormale. Ce
2' Si vous avez donné un ordre formel qu'on v-ouls li- troniquage se fait soit en coupant le haut du billet, soit en

re tel article ou telle marchandise en donnant des exp)lica- Cil supprimant la base ou les côtés tout emi laissant dans le
u1is précises sur ce (lue vous désirez exactement, si vous centre de la feuille unt document d'une apparence régulière.

rriliarquez à la livraison que l'envoi n'est pas, confornme à Il suffit (le signaler ce genre (le tricherie pour mettre en gar-
\tre commande, vous devez le refuser. Le vendeur nie pour- (le les personnes <lui s'y trouveraient exposées parun tiers

r.î em exiger le paiement. Par contre, si l'objet est conforme malhionnête.

otre ordr «e et est livré en temps et lieux vous êtes dans D l'ailleurs il est fort rare (lue <les documents affectanît
1lîl)igation d'eui prendre livr'aison. unel forme sembillale soient nécessaires dans les" affaires lé-

3-o L.orsque vous remettez un ordre à l'agent d'une mai- gitinmes et si quelqu'un essaye d'employer* une telle disposi-

n~ritez-lui toujours un double de l'ordre remis. Le tion à votre égard, vous avez tout lieu de le suspecter dle
'îînd wër de la maison devra signer et le noni (le la coin- fraude et de refuser votre signature.

iagnie.q'i représente et le sien propre. De plus, il devra Pour prévenir la fraude possible d'un agent. - Pour
nit.niionner sur le du'plicata qu'il vous remet, le mot: "'copie" vous préservel" de toutes friudes *dans ce sens, le meilleur

e rit, de sa propre main. Ne négIigez.jýamais de faire ceci, . , moyen à .employer est -de nç' délivrer que des billets non né-
-;iný quoi voq .s .risquerez e~ %ypiyvo1rë 6rdretnhpôifiê pa'r uii ,~goéiahls.Cet 5ýQte de billet est vralide et peut êtrecis

L,,ent peu scrupuleux, soit danhs sa nature, soit jans l quart- sée tout comme une autre, pourvu toutefois qu'il n'y ait pas
',lé que vous aviez consenti à prendre. Si., vous t'lavez entre Jracýe de fraude;, fi a fade' elle ne pourra être collectée.
,.s mains une cpede l'ordre remis, il mvU -ein & ah ii-ou W0i de rs'ets n'est. pas négociable et le porteur
r en lprouver la falsification, ne peut l'endosser et'-le donner. comme 'valeur à un tiers

4"Lorsque vou: traitez avec l'agent:O'ne ni isqnq sa$ni-i. d'encaissement. Ce billet peut
ý\'ue uque Lku~prý ~ ,>t 1A'sa ci' 4 f "Lrétte1see par cession; mais d'ans ce cas, le nouvel ac-

ordre ou consentement, intervient entre vou,Lsl.&Le,Çs inýe sur.ce billet que le précédent
>s e!7e- :%.laéi s toujours garanti.

y4z. ~ ~ ~ ~ ~ ' -viiu4 ;4ugi eréibos.qne4j

......................

1 .
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The Pag4 Neverdrop Hook
Co. of Canada Limited.

a lancé sur le marché une nouvelle patère ou crochet
perfectionné qui comporte en plus des deux branches
ordinaires une troisième branche recourbée en forme
de crochet, et tous les articles qu'on y suspend:
chapeaux de toutes formes, paletots, etc., ne peuvent
en être enlevés sans intervention.

Cette nouvelle patère brevetée dans six pays:
le Canada, les Etats.Unis, l'Angleterre, la France,
l'Allemagne et la Belgique, a gagné tous les suffrages
et a obtenu le plus légitime- succès.

Nul système ne peut rivaliser avec le

Crochet "Never Drop"
de Page.

Il est éminemment pratique pour les églises, les
presbytères, les communeautés religieuses, les maisons
privées, les chars, les hôtels, les vestiaires des salles
de spectacle, etc., etc. Il répond à tous les besoins.

Lorsque, dans un lieu public, vous confiez votre
pardessus ou votre chapeau à un vestiaire il n'est pas
rare qu'on vous le rende tout maculé de boue ou
taché de poussière. Une simple poussée aura malen-
contreusement fait tomber l'objet par terre.

Avec' le crochet
"Never Drop" de Pagé,
cet inconvénient est supprimé, vous économisez vos
vêtemients, car lorsqu'ils sont accrochés à cette patère.

ils ne peuvent pas
tomber.

Que tous les marchands proposent à leurs clients
le Crochet " Never Drop "; il est élégant, 3olide,
pratique; c'est la véritable patère de sûreté. En faire
l'essai, c'est l'adopter.

Le "Never Drop" de Pagé se fait en cuivré
jaune, en oxydé, en cuivré rouge, en nickelé, en Bron-
zé, en japané et dans huit dimensions différentes.

The Pagé Neverdrop Hook Co.
of Canada Limited.

Manufacture et Bureau Principal: Sherbrooke, P.Q.
EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ "LE PRIX COURANT"
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Province de .Québec SAlIQUE DE MONTREAL
COUR SuPlCRIEURE

ACTIONS

RDéfendeurs Demandeurs
Lachine

Aquin, M. J.......
..Walker, jas. Hard Co., Ltd

B3runet, Alfred. ......
.The Premium Agency Go.

Longueuil
Lorrette, Alphonse......

Gîroux, Frédéric......
........ Rivet, L. A.,4e

Lama'rre, *Nap.*. Arbec, A. etai
ûutfýmont

Young, jas.. ...
.~Shrwoo -à ,GP&ýCo.

8t-Emile de Suffolk
Daibe, J. .... .... .... ....

Daibe, A..... ....
...... Bachrack Co., Ltd.

St.Joueph le- Confesseur
fi-rownstein, Bernard .... ....

Lamothe,- Léon (Montréa»)..
.. .. .. Larue, Cloutier, Ltd.

St-Laurent
Dufresne, 'Francis......

.Brunette, H. & Bernier
St-Narcisse

Haînelin, J. Arthur. ....
.. .... ... Lamontagne, Ltd.

Ste-Rose
B3ernard, André .. Paquin, J. A.

_Valoaville

A liard, L. H.........
... Archambault, Armand-33851

Ville Marie
Commissaires d'Ecoles pour la

Municipalité du Village de
Ville Marie.... ..

..... Crédit'Foncier 3497

COUR SUPERIEURE

JUGEMENTS RENDUS
Mon-

RDéfendeurs Demandeurs tante
Lousevilie

Lesage, J. E.. ......
The Brook W. R. Co., Ltd. 2846

COUR DE CIRCUIT

JUGEMENTS RENDUS mn
RD4fendgr Demandeurs tants

Côte Visit4tion
GravelJ. B. ..... Aird, J. M. 20

.'\ngrs&" Hébertville
.ngi'Tremblay .. .... ....
....... Lewis Bros. Ltd. 80

Joncquières
Côté & Gagnon .... .... ....

....... McClary Mfg. Co. 8
Làchine

~~as Lejour, . F. X.
Charette, T. 32

Licoile
Tremblayý, Hercule .. .

'ù .Massey Harris Co., Ltd. 16,
S L'Aimondiatlon

Grandâaison & Fils .. .. ....

Grande-Bretagne, Londres,
47 Ihreadneedle St., S. C., P. Williams Taylor,

Gérant.
Utata-Unis. New-York- R. Y. Rebden

SW. A. Bog et J. T. Uol[neuz, Agts. 64 Walt St,
Chicago, Spokane.
Mexique, Mexico, D. P.

GEO. GONTI-IER
mmH1 UPNI Et flImmf

103â me St-Nrançols-Xavier

Tel Bell main 2701.

Arthur W. Wllks. Alexander Dunett

WILKS & BURNETT,
opbeAodNaus C.mmiessIs.s pour

RègleMent d'affaires de Faillites

601lAine flanque des Marchands
marcuâdw MONTREAL.

P. A. GAGNON
Compable Lcencié

(Chartered Accountent)
Clmmm 3 ilai M. siqu Québ.

ici Place d'Armes, XONTRZ8AL.
Téléphone Bell Main "sa3

NEW VICTORIA MOTEL

Plan Amdrlcali4 fIbUt à par#tr de $2.50.

* i (FONDÉE; 1BN 1817)

CONSTITU*Et PAR ACTE DU PARLEMENT

Mon- Capital tout payé .......... $15,413,000-00
tat ondft4e Réserve......15,o0o,oo0.0o

Profits non Partagé...*.. .. 855,185-36

141 8101 SOCIAL, MONTR*AL,

los BUREAU DUS DIRECTEURS
BD& T o.Léord Stteoa soit Mount Royal

Q. . CV.O., Président Honoraire.
IL 3. Ange, Président.

classe 8Sr Xdward Clouston, Birt., Vice-Président.clss E. . Orteubielde, Sir William Macdonald
127 James Rom. Hon. Robt. Mackay.

Mir Thom@& Shaughauy, L.C.V.0., David Morrice
---- C B 310ser* A Eamgarten,-- H. V. Meredith
1331

H. V. Meredith. Gérant-G4néral.
- A. Macaider, Insp. Chef et Surint. des'Succursales.

C Sweeny, Surintendaut des Succursales de la
125 Colombie Anglaise.

W. IL Stavert.ýuntedant des Succursales des
Poicsmaritimes.

A. D Braithlwate. Stirint. des Sue. de la Prov.
d'Ontario.-

158 1.&. Coqburn, Surintendant des Suc. de la Prov. de

8P. Wlnslo, Surintendant des Succursales du
nord.Oueat

P. J. Hounter. In&petteur des Succursales d'Ontario.
100 D. R. Clarke, Inspecteur Succuriales des Provinces

Maritimes et de Terre-Neuve.

liq 149 Suceursaes au Canada

- Terre-Neuve: St. John's. Birchy Cove, Gr. P& Ils

ehier
Rochon,
Vincent,

1. M . . . . . . . .J. Romnéo .... Donglish & Go.
Jos........Burks, H.

JOURNAL DE LA JEUNESSE. -
Sommaire de la 2038e livraiSon- (23 *dé-
cembre 1911). Disparut Histoire d'un
enfant perdu, pàr Albert Cim. - Ca-
deaux.de Noêl à,-l'Emnpereur.$,'Allela-
gne. - Les Messagers de l'espace, oiri-
gine et constitution des niétiorites, par
Gabriel Renaudot. - Le vol du dia-
miant rouge, par Mme Blanche 'Gérald-
Le Texier. - Comment on mesure l'al-
titude atteinte par un aéroplane, par
Daniel Bellet. - Les1'ettres des Souve-
rains. - Le marronnier du 2o mairs, par
Jacques Freneuse.

~Abonnements--France: Un an, 12o fr;
Six mois, 10 fr. Union Postale: Un an,
22 fr; Six mois, ii fr.

.Le-nuérQ: ip40,gitiCs,'
Ffaçhqtýq çt ie, boulevard 8t-Qenc.i,

Cassase
Hugêne....ug.ne

.Lefebvre, M. E. (De) 6
Lister

Faucher, Edmnond .. Miller, R. C. 32
Maisonneuve

Léveillé, Adélard' . Seliger, B. 12
Darogon, J. H........

vReckner, M, L 47
Marcotte Henri ... Seliger, B. 2
Hill, Rowland . .Saliger, B. 5
Clîarest, Alfred ... Ricard, S. 9
Dreck, jack alias Dreack

.Jolicoeur, F. 23
Van Bouke Louis .Bédard,f A. '46
Héroux & Cie.......

Dreak .... .........
.Beau, . -36

Montebello
Ethier Moise........

.Vantheres. P. _Esq. 2o
St-Aimé

Boisselle, Malvina......
....Vantbecps, P. Esq. îg

Ste-Clothide de Horion
Lalancette, François ùu.. ....

The Petrie Mfg. Go., Ltd. 75
St-Constant

Letourneau, J.. ....
.Chagnon, O. (De). 42

St-Lamae
Castonguay, Ovila.......

.Lalonde, A. 26
Ste-Thècle

Perron, Médéric .. ........ i.
.Lamontagne, Ltée. 59

Sayobec
Gallant, Geo. .Vantherps, P.

Vieuville
Moreau, Octave.. . .

.Charlebois, B. R. 14

LA LOI LACOMBE

Semaine terminée le s janvier 'gis

Employés Employeurs
Amsden, Alb. . Montreal Locomotive

Works.
Bergevin, Henri.. .......
Hébert, Jos. .. . Thos. Daviduon*Mfg.
James Edward . Lake of the Woods

Miiling Co., Ltd.
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La Construction
SEMAINE TERMINEE LE 5 JANV.

Cette semaine, il a été donné 7 per-
mis de construction au coût total de
1%,'.o,65o.oo. Les chiffres ci-dessous cen inl-

doquent la répartition par quartier et
donnent le coût approximatif de chaque
construction.
Nombre de

permis
Quartier cerut

Est .. .... .. .. .. .... $2,00
St-Denis............- - .50
St-Jean-Baptiste 1,200

St-Jacqucs.......800
St-Louis........14,000
st-Paul........2,500

$20,650

Rýue St-Dcnis, quartier St-Louis; i
maison, 2 logements, 3 étages, 2e clas-
Sc; Coût prob. $14,000. Propriétaire, J.
E.. Migneron, 340 St-Denis.

Rue Berri, quartier Est; i maison, i
étage, 2e classe; coût proih. $2,ooo. Pro-
priétaire, C. P'. Ry.

Rue Châteauhriand, quartier St-De-
ri:s; 1 hangar, i étage, 3e classe; coût
pîob. $150. Propriétaire, G. Galibcrt, 479
Iluntley.

RZue Gaît, quartier St-Paul.; i maison,
2 logements, 2 étages, 3e classe; coût
prob. $2,000. Propriétaire, Hy. Morgan,
914 Galt Avenue.

LE PRIX COURANT

Rue Berri, quartier St-Jean-Baptiste;
i-maison, i logement, i étage, 3e clas-
se, coût prob. $,2oo. Propriétaire, Chs.
Desjardins, 946B erri.

Rue Dorchester Est, quartier St-Jac-
qWes; rêpar. à i logement, bâtisse à 3
étages, 3e classe; coût prob. $800. Pro-
priétaire, A. Lemire, So Mentana.

Rue Galt, quartier St-Paul; répar. à i
logement, bâtisse à 2 étages, 3e classe;
coût prob. $500. Propriétaire, Hy. Mor-
gan. 914 Gait.

Ventes parles Shérifs
Du îS au 2o janvier 1912
District de Chicoutimi

-Welly Larouche contre Célestin
Bouchard.-

Saint-Bruno, canton Labarrc-l.a de-
mie sud du lot de terre No 25 du qua-
trièmie rang du cadastre officiel du dit
canton, avec bâtisses.

Vente à la porte de l'église de la pa-
roisse de Saint-Bruno, le 16 janvier 1912,
à ic heures a.m.

ENTREPRENEURS et CONSTRUCTEURS
pour vos emprunt@ d'argent et pour

vos asaurenoa.

Voyez J. A GRENIER,
90 ST.FNISXAVIER. Tel. Main 120.
(Soir - 707 St-Hubert TeL Est 1352.)

District de Jollette
-J. P. A. Roberge -contre Philippe

Laplante.
Paroisse de' Saint-Cuthbert, comté de

Berthier-Un immeuble désigné eux
plan et livre de renvoi officiels du ca-
dastre de la dite paroisse sous le No
443.

Vente à la porte de l'église de la pa-
roisse de Saint-Cuthbert, le 17 janvier
1912, à i heures'p.m.,

District de Montréal
-Chartes M. Henderson contre Mary

Lauretta Monteith, fille majeure.
Quartier Saint-Laurent, cité de Mont-

réal-Un lot de terre connu sous le No
468 des plan et livre de renvoi officiels
du dit quartier, avec deux bâtisses eni
briques sus-érigées.:

Vente au bureau du shérif en la cité
de Montréal, le 18 janvier 1912, à 10 heu-.
res ar..

District de Rimouski
-Massey-Harris Co., Ltd., vs Xavier

Roy.
Canton Amqui-Une maison en bois,

grange et dépendances érigé,es sur un
terrain à bail, étant partie du lot No

5-,au cadastre off ree -du quatrième
rang du dit canton.-

Vente à la porte de l'église de Saint-
Benoit joseph Labre, Amqui, le 17 jan-
vier 1912, à ico heures a.m.

District de Trois-Rivières
-Octave Neault vs Jean-Baptiste Le-

mieux.
Paroisse Saint-Roch de Mékinac-

Deux lots de terre désignés comme
étant les lots Nos 92 et 93 du premier

SCI13S MAPLE LEÂAF
Nos Scies

sont trempées
au moyen

rd'unp proc éd é
1secet.

Satisfaction
garantie. THiE MAPLE LE» OntuwwoRkls S1IURLY.DIETRICU CO., LIMITED, (lait, ot

ME FABRICANTS DE BEURE DEMANDENT

La Baratte "FAVORITE"
prce qu'ils savent que c'est la meilleure. jetez un regard sur sa construction .- l e sup-port îï; er, mais rigide, en acier-cornière, les tourillons boulonnés, le couvercle serré eta ulcmmodément, lactionnement à la main et au pied combinés, les coussinetsà cylindres-ces avantages très évidents convainquent de sa supériorité, qui est entière-ment prouvée par des épreuves réelles de barattage.

Comme résultat naturel, il se vend plus de barattes "eFAVORITE"I au Canada quede barattes de toutes les autres marques combinées.

8 grandeurs, pour baratter de 34 à 30 gallons.
DAVID MAXWELL & SONS, St. Maryse, ONTARIO.

Agenoe à Montr6alî 440-448. rue St-Paul.

RN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ 'Lit PRIX COURANT'
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UNE GIRA ND) E

EXPOSITIO.N DE FE-RRONNERIE
Aura lieu 'à Montréal (Arsenal du 65ièm~e)

Les 27, 28, 29 Février et le ier Mars 1912.
En même temps sera

-MV1aï hands DUétaillanüts
tenue la Convention des

dela --Provin-ce d-e-Q7uelb-c-.
Cette Exposition cde F erronnenie est à présent assurée du plus gros succès. Les principaux -fabri-

cants ont- retenu un emplacmn poryéablir leur stand et il ne reste plus que peu de places disponibles.
A n 1e ,n pas douter les mrarchandis de ferronnerie de la Province de Québec se rendront en foule à

cette exposition -qui .- cidr lvca Convention Annuelle des Marchands Détaillantsde la Province et 1
cette manifestation industrielle et commerciale ne peut manquer d'être pour eux du plus haut intêr8t. Ellç
mettra en valeur les produits de la fabrication canadienne et sera une démonstration de leur perfectionne-
ment, leur permettant de rivaliser avec ceux de fabrication étrangère.

Tous les marchands de la Province
tion et à visiter cette Grande Exposition.

de Québec sont invités à assister 'à la Conven.
Ils y trouveront leur profit.

Le Comité Consultant est composé de:

Président: M. A; A. BITTUES,
C. M. SMALLPIECE,
W. H. FORD,
W. H. GERKE,
W. WRIGLEY,
J. A. HOSSACK,
F;. M. TOBIN,

Gillet.t Safety Razor Co. Lirnited,
Taylor, Forbes Co. Limited.
Canada Cernent Go. Limited,
Martin Senour Co. Lirnited,
Sec. Ontario Retail Hardware Asqi.,
Lufkin Rule Co. Lirnited,
Tobin Arrn Mfg. Co.,

Montréal.
Montréal.
Montréal.
Montréal.
Toronto, Ont.
Windsor) Ont.
Woodetock, Ont.

Le Comité Exécutif est composé de :

P~. C: LARIVIERE,
KENNEDY STINSON,
V. A. PILON,'

MM. OMER DESERRES,
THOS. CURRIE,
GEO. BENOIT,

de Lacroi X &M Ir
de Larivière Incorporée.
de Stinson Reeb Builders Supply Co.
de Ed. Cavanagh Go. Limited.
A. RAYMOND, J. A. ROCHETTE.
de N. & F. P. Curry & Go.
de Alex. Bremner & Go.

Toute' correspondance devra être adressée à

JA. BEAUDRY, Secrétaire
Edifice Le Prix Courant - 80 RUE ST-DENIS Montréal. j

Il

---- -----------



tË PRItX COU1PAt'r

Agents demandés dans les provinces- d'Ontario
et de Quéebec pour fournir a la demande

croissante pour la Scie à Main
#SI-MONDS,

LA SCIE A MAIN PARFAITE.

4

La Scie il Maini Sinionds a passé la phase d'es expériences, c'est le produit fini
d'un travail soigné de quatre-vingts ans. Elle se rapproche autant de la perfection
que cela est permis aux ethorts de l'homme. Aucune dépense, aucun effort de réflexion
n'ont été épargnés pour (lue la Soie à Main Simonds se tienne à la place qu'elle occupe
auJourd'lmii, au premier rang.

La Scie à Maiin Simonds est faite d'Acier Simonda, d'une trempe absolument
titi iformîe -sans parties plus dures ni moins dures. La lame est bien éqpiIibrée ; de
toutes les sese il îinni, c'est celle (lui coupe le plus aisément, 'parce lue la poignée est
placée et faite de telle sorte qlue toute la force est transmise à la 'lame sans exercer
d'effort eit travers ou sans donner d'inclinaison. Point des plus importants-la l ame
conserve sont t ranichant,

Demnandez les prix faite aux marchands et le catalogue illustré. Permettez-
nous dle vous envoyer un choix d'échantillons.

LES SCIES SI-MONDS SONT LES MEILLEURES.

Incluez dans votre ordre un assortiment de LANICS JBu SCIES A
ENCOHE IUOI)ý. Ces Lames possèdent plus que toute autre lame qui existe

les (uitsexigées de dureté, de résistanee et de durabilité. Elles durent plus long-
temîps que les laille., ordinaires -,elles donnent entière satisfaction.

Adressez toute votre correspondance à notre Manufacture de Montréal et à
notre Bureau prinicipal au Canada. Venez nàus voir quand vous en aurez l'occasion,
Nous aimerions beaucoup vous montrer la ligne complète des Scies Sioeondis.

SIMONDS CANADA. SAW Co., L
RUE ST.REMI ET AVENUE ACORN,

VANCOUVER, C. A. MONT ULs QUE. S.JH
AUX ETATS-IJNIS, YT SIMONDS MFG'. ~S.JH

IIIED.

1,N. B.

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ "LE PRIX CORAT'
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rang de la seigneurie de Batiscau, comté
Champlain, et une autre terre dans ladite paroisse désignée sous la lettre A
du troisième rang de 'la seigneurie de
Batiscan, avec bâtisses, circonstances et
dependances.

Vente à la porte de l'église de Saint-
Koch de Makînac, le 16 janvier 1912, a
il. heures- a.m.

Renseignements
Commerciaux

Assemblée de créanciers
Montréal-Crown Clothing & Tailoring

CO., le 12 janvier; V. Lamarre,
r eseifiisirea

<esmu on *es
Sherbrooke-M. A. & E. Draper, mar-

chands de nouveautés.
Cessions

liarachois de Malbaie-Morris Gleike à
Chartrand & Turgeon, mag. gémi.

Lachute Mills-J. N. Bigras, épicier.
11ontréal--A. J. Boyer, chaussures.

French Automobile Import.
Edmond Gervais, 508 rue Beaudry, épi-

cier, à N. St-Amour.
Howard & Guile, hôteliers.
C. Schwartzman, vêtements et merce-

ries pour messieurs.
]Pointe-Claire-G. D. Parent, marchand
-,egén. à Chartrand & Turgeon.

Curateurs
Montréal-EUiott Knox à J. G. Darling

& Cie., contracteurs.

E. A. Wright & J. J. Robson à J. A.
Pitts, bijoutier eni gros.

Plessisville-Lefaivre & Lefaivre à J. A.
Jauvin, marchand géni.

St-Johns-A. F. Gervais à Nap. Bour-
geois, épicier.

St-Orner-J. P. E. Gagnon à J. H. Al-
lard, marchand gén.

Décès
Môntréal-Charles Pagé, machiniste.

Dissolutions de sociétés
Montréal-Annex Drug Store.

Court House Journ,, Go.
Creighton & McNeice, agents manu-

facturiers.
Gray Pattern Co., L. C. joncs, con-

tinue.
Laflamtme & Archambault, agents

d'immeubles.
Lavigueur Larue, plombiers.

-Ma"nhattan-Skirt- Co., Il. Schierzer&
A. Cdbper, continuent.

North Star Ginger AIe Factory.
Royal Electric & Gas Supply C.o.
Style IKraft Clothing M anuifaci uriing

Go.
A. Wener & Go., mieubles, A. M. Wc-

ner, continue.
Québec-Quebec Motor Co., succ. Adol-

phe Lemieux.
St-Ours-Taschereau & Gaudet, P. &

C. A. Gaudet, continuent sous le
nom de P. Gaudet & Fils, scierie.

En difficultés
Montréal-C. C. Brandt, march. de fant.

Kastels, Limited, restaurateurs.
Magdel & Saad, marchands dc notiv.
National Co., marchandises de fant.
Jos. Tessier, boulanger.

Q uébec-Emile Trudel, chaussures.

En liquidation
NIontréal-Gariépy Frères, marchands

de nouveautés.
joseph Nadrcau, chapelier.

Fonds à vendre
Crand'Mère-J. A. Roy, meubles.
Joliette-Baril & Frère, épiciers.
Miontréal-Coronation Laundry, le 12

janvier 1912.
M. G. Shaw, libraire, le 13 janvier

191 2.
Fonds vendus

Mlontréal-J. E. Pagé, épiceries et maTr.
de nouveautés.

Incendies
MNontréal-Gravel Frères, épiciers, ass.

Alex. Nelson & Cie., fourrures, ass.
jas. Robinson, chaussures en gros, as.
Tétrcault Shoe Mfg. Co., mfrs de

chaussures, ass.
Quèhlec-Alhbis & Cid, marchandises de

nouveautés et de fantaisie, *en grés
et en détail, ass.

Liquidateurs
M\ontréal-A. WV. Stevenson' à Canada

Leather Goods Go.
Ed. B. Savage à Canadian Century

Publisbing Co., Ltd.
A. S. Stead & Jaines Hutchison à Par-

ker Foundry Co., Ltd.
Nouveaux établissements

Bérubé & Sarazin, barbiers.
j1. E. Bourdon,' peintre.
4. Brouillette & Cie., bouche>sv.
Canad ian P. J. Mitchell Co., Ltd.

Cauchon & Cie., contracteurs.
Clifford Amusemcnt Co.

FAITS. EVIDPENTS
Le Ve rnis DOugali est le seul qui donne

complètement satisfaction.

Fait dans de parfaites conditions, par les ou-
vriers les plus habiles, il a des qbauités qui ne se
rencontrent pas ailleurs.

Le Yernis Dougail couvre plus de surface
par gallon que tout autre vernis. Une fois sec, il
a un très beau poli qu'il conserve longtemps, Se
qualités de durée sont bien connues et il mérite
bien sa description

Le Vernis qui dure le plus Longtemps,

The- Iougall Varnish Co., Liited.
-. N. Dougall, Président

315 Mu deu Eauutacturke Iur*i Cuad.
Assocé avecMr Varulal Co., des Etats-Unis.

Les Grandes Corpo-
rations . emploient les'
Peintures et Vernis;

"Minerva."
00 ~L'Amirauté BritanniquVe, les plus.

randes, compagnies de chemins er, fer et
de navigation du mon âet les pititrei ddéýor#eurs les plus
renommés emploient constamment les Pi oduits "1Minerva."I

S.C'est la preuve réelle de la qualité IlMinerva "1-la.qualité
qui assure une augmentation di profits et la renommée du Mar-
chaud qui vend les articles Il Minerva."1

Les eoi ntures et Vernis
t'MI NERVA"

sont faits des -matières les plus pures et les plus appropriées que
l'on puisse obtenir, par les méthodes scientifiques les plus mo-
dernes.

Danms toutes les conditions et sous tous les climats, ils ont
résisté aux épreurea Les Peintures et Vernis "lMinerva", sont
toujors mis sur le marché en Pleines Mesures Impériales et ont
à leurappui une expérience de 76 ans dans les peintures.

Y a t-il dans votre ville un marchand vendant les pr!oduite.
"Minerva"I? Ecrivez aujourd'hui pour connaitre, la proposition.*
"Minerva"I et la Liste des Prix faits aux marchands.

Tous les Produite" àMiserva"I sont veeon au "$bas
de pleine uMead" imp6rale.

PINCHIN, JOHNSON & Co., (Canada) Limited,
8774387, Avenuae Caria w, - TORONTO, On.

Maison fondée en Angleterre en 1834.

ILÈ I)ÈIX CÔÛËA14t



Ne. 10. Manche de "Mop"l.avec

combinaison pour Torchon et Bros-

se à Laver, possédant les particula-
rités essentielles d'une "Mop I

Simple, avec système (te fixation deI
la Drouse, le moins nuisible qui ait
été Imaginé.

-Patenté aux Etats-Unis et au

Canada en i'ii. ne. 10.4

Tous los Marchands savent que nous fabriquons des
Manches de "Mop" Ordinaires de tous genres, mais ces Man-
ches de «OMop" sont des lignes d'une qualité peu commu-
ne.

Un Ordre dlEsai est vivement sollicité par l'entremi-
se de votre Fournisseur. (si votre stock n'est pas encore
formé).

@MFu r Pemetn de les "Itller à IlBo, les~
Ne i10 se vendant très géaMenint à 2 6. etasnt

La "Marque Tarbox" représente actuellement un "'Type
Uniforme de Qualité," maintenu pendant un "Quart de
Siècle."1

Nous sollicitons votre clientèle en nous basant sur le
mérite de nos marchandises.

TAABOX BROS. MFR9. TonOw ONT.

Vous savez, M. le Marchand,
que les consommateurs n'emploient pas les

Vernis et spécialités de vernis
1 N T ER N ATIONA L

parce qu'ils en aiment le nom ou parce qu'ils
vous aiment.
Non ! -Ils les emloet parce qu'ils constatent
qu'ils sont unifrms parce qu'on. peut s'y fier
et qu'ils donnent satisfaction.
Vous ne pouvez pas vous passer de cette ligne
sur vos rayons.
Ecrivez pour avoir dps renseignements et de-
mandez-nous des informations au sujet de notre
système de coopération avec le détaillant.
Tous les produits 'INTERNATIONAL" sont
vendus en canistres de pleine mesure impériale.

Manufacture canadienne de

STANDARD VARNISH WORKS.

rORONTrO, WINNIPE..

New-York,
Bruxelles.

Chicago. Cleveland, Eondres.
Melbourne.

Article de Quincaillerie se 'Veh'dant'RapidOeet.

La CRAMPE HAR VIE P our Ferieture de "'Crates".
B ière, à Petits Fruits, Etc,

Demandez-nous les prix de cesmarchandises. Puis recher-
chez la clientèle des acheteurs 'pour brasseries. Ce commer-
ce sera le vôtre si vous vous en-Ôccupez. Nous avons l'article
qui donne satisfaction. Nous vous fournirons tÔut le stock
dont vous pourrez avoir besoin, à des prix qui vous procure-'
ront un bon profit. Vous pouvez FAIRE de la CRAMPE
HARVIE pour Crate, VOTRE MEILLEUR ARTICLE
de VENTE.

COW-ÀN & BRIITTON
Fabrloants de Clous, Pentures et. Couplets.

CANANOQUE, ONT.

EM ECUVANT AUX ANMONCEUP,., CITEZ --LE PRIX COURANT"
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RENSEIGNEMENTS COMMER-
CIAUX (Suite)

J. V. Comtois, épicier.
Armand Couture, peintre.
Duke Cigar Store.
Hart & Bailey, bouchers.
Highland Estates, Limited.
Hotel Cadillac.

. Labranche, épicier.
ia Compagnie Médicale Giroux &

Frère.
Lalonde & Larochelle, agents d'im-

meubles.
Pierre Lalongé, peintre.
R. I. Leroux & Cie., provisions.
Montreal Tramways & Power Co.,

Ltd.
Montreal West Hardware Co.
Nationoscope Candy Store.
Outremont Hardware.
L. R. Patenaude & Cie., épiciers.
Théoret & Sénécal, hôteliers.
Therrien & Frère, épiciers.
Trudel's Boarding & Livery Stable.
Union Grocery.
X-Rays, Limited.
Unique Secjalties Co., nouveautés.

Québec-Cambridge Book Store, librai-
r:i.

Verdun-J., D. Héroux, marchand de
nouveautés.

Intiressez-vous à quelque chose et cela
dès aujourd'hui. Trop d'hommes s'in-
téressent au passé et à l'avenir, et ne

font qu'accumuler des regrets.

LE PRIX COURANT

OCCSIONS D'AFFAIRES
Nos abonnés que pourraient intéresser

les demandes de représefitations, d'agen-
ces, de marchandises, etc., publiées dans'
"Le Prix Courant", n'auront qu'à nous
faire connaitre le numéro de l'occasibn
d'affaires qui les intéresse pour que nous
leur adressions tous les renseignements
complémegaires qui pourraient leur être
utiles.

1613. Nouveau procédé pour compri-
mer et conserver les sous-produits du
blé, de l'avoine, etc. - Un inventeur aus-
tralien d'un nouveau procédé de com-
pression et de conservation des sous-
produits du blé, de l'avoine, etc., désire
entrer en relations avec des minotiers
canadiens. On peut aussi, par ce rocé-
dé, traiter la farine pour empêcher qu'el-
le fermente et pour réduire son volume
pour son expédition par voie de nier.

1614. Nickel. - Une maison le coin-
nierce d'Australie demande des noms
d'exportateurs canadiens de nickel.

1615. Séparateurs de crème. - Une
maison ¯de Suède désire correspondre
avec des maisons canadiennes de pre-
mier ordre consentant à la représenter
pour la vente de sépafiteurs de crème.

1616. Haddocks. - Une société de
marchands de poisson de Aberdeen ai-
merait récevoir des offres fermes de la
part de préparateurs canadiens de had-
docks séchés.

45
1617 Lattes. - Une maison de Li-

verpool désire acheter de grandes quan-
tités de lattes (en pin et en bois dur) et
serait heureuse que des inanufacturiers
canadiens pouvant exécuter prompte-
ment ses commandes lui indiquent leurs
prix.

1618. Manches en bois. - 'n fabri[
cant d'outils du centre" e l'Angleterre
demande que des fabricants de manches
de marteau en noyer d'Amériq4e, ainsi
que de manches en bois pour letlis ou-
tils, lui indiquent leurs prix.

16ig. Agents. - Une comliagnie de
Sheffield manufacturant de l'acier à, ot-
tils de haute qualité, ainsi que des scies, '
des limes et des perforeuses, demande'
des agents respoisables résidant. au Ca-
nada.

1620. Agents. - Une maison de Lon-
dres manufacturant des coffres4orts, des
grilles, des accessoires pour voûtes, etc.,
demande des représentants dans l'ouest
du Canada.

1621. Prodiis de l'Inde. - Une so-
ciété de marchands de Bombay (Inde)
désire correspondre avec des importa-
teurs canadiens de produits de l'Inde,
tels qu'épices, drogues, cire, graines, etc.
Elle demande aussi à entrer en relations
avec des manufacturiers et exportateurs
canadiens -désirant développer le com-
merce d'importation au Canada.

EN ECR WANT AUX ANNONCEURS, CITEZ "LE PRIX COURANT'

Record Foundry & Mach. Co.
Fonderies à Montréal, P. Q. et Moncton, N. B.

Poêles pour cuis-
son des Aliments
du Bétail.

POELES DE CHAUFFAGE,
FOURNEAUX:

Ligne la meilleure

et la plus

exclusive de

Founaises à

Air Chaud.

VOYEZ NOTRE FOURNAISE CALORIFIQUE

Peintures qui vous donnent
des profits.

Nous avons des peintures qui ne se détérioreront
pas entre les mains de votre client. Vous en recueil.
lez le bénéfice. Tenez un stock de Floorglaze M. L.,
Granitine et Peintures M L Il faut de bonnes pein-
tures à un marchand pour se faire une clientèle locale.
Ce sont les marchands de cette sorte que nous recher-
chons.

Floorglaze, en 27 cal.eurs, est opaque, hautement
fini, résiâte à l'usage ou à la température. C'est ex.
actement ce qu'il faut pour la'maison..à l'intérieur ou
à l'extérieur. Il procure des ventes de:renouvelle
ment.

Granitine est un verois transparent pour planchers
qui conserve son haùt fini etson apparence, malgré
la boue. le savon et les inarques de talons. Le meil-
leur à vendre à vos clients, Vous eù v^eåêrez davan
tage.

Les peintures M. L, sont d'un emploi facile, par-
faites comme pouvoir de couverture et* durables..
Spécialement préparées pour nu emplotsatisfaisant
vos clients Une bonne ligne à vendre.

Bons profits sur les trois lignes ci dessus.
Ecrivez nous pour obte-nir les prix faits au;

commerce.

Imperial Varnish & Color Co., Limited,
6 rue Morse, Toronto.
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UN FAIT
En vendant la poudre à balayer

ANTI m DUST,
voué vendez la seule poudre à balayer DÉSINFECTANTE.
GERMICIDE et INSECTICIDE, qui emspiche aussi là poussiè-
re de se soulever qu sud on balaye. Vous satisfaites
vos clients et obtenez de gros profits.*

DEMANDEZ-LA A VOTRE FOURNISSEUR OU A

The Sapho M'f'g Co., Liinited,
MONTRËAL

h ____________________________

POUR

L'EChe

LAMARE
VOTEZ POUR

~vin U. H. Dandurand,
afin de doniner plus de force a% ladministration actuelle de la
Ville par le Bureau des Comnmissaires.e

Pour assurer une saine administration des finances de la cité.

Pour aider au développement et ai l'embellissement de tous
les quartiers de la ville.a

Pour assurer le règlement du problème de la congestion du
trafic sur les tramways.

Pour rendre nos rues propres et protéger la santé publi que.

Pour faire paver toutes les rues,

Pour faire uqppj.,,d' eO iîle deit<ontiEal en-ý
v*rdè'son dêreloppemeuiàt 7tr _____

Pour rendre Montrial digue du titre de métropole du Canada

J- ________

On dit souvent que

"l'argent est le nerf

de la guerre".

De -même la Récla-

me est le moteur in-

dispensable à la mar-

che des affaires.
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Epiceries et Provisions,
VINAIGRE

Nous Cotons, prix neta:
Boilman,' cruches paillées, 4

gail. amp. .... ... cruche
Domestique triple,* ceruches

paillées, 4 gai, amp., Cru-
che.........

72 grains.....le gail.
88 grains.....le gaîl.
177 grain~s (proof). le gaI!.

THES

0.00 2.20

0fno 1.40
0.00 0.13
0.00 o. 16
0.00 0.20

Très bonne demande également répar-

EPICES PURES, GRAINES ET SEL
Il se fait peu d'affaires dans cette li-

gefl.
Nous cotons:

.Allspice, moulu.....lb.
Anis........
Canary Seed.....
Cannelle, moulue
Cannelle en mattes
Clous de girofle moulus
Clous de girofle. entiers.
Colza ...............
Crème de -tartre ... ,.
Gingembre moulu..
Ujingembre en racine
Graine de lin non moul.
Graine de lin moulue
Graine de chanvre .

Mfacis moulu...
Njixed spices moulues..
Mulscade .. ..
Mluscade m0ulue. .. ..
P'iments (clous ronds) .. U

0.15
0.10
0.041
0.20
0. î8
0.00
0.20
o. o6
-0.00
0.20
0.17
0.00
0.07
0.041
0,75
o. 18
0.35
o.6o
0.10

o.1î8
0.12
o.o6
0.24
0.22
0.21
0.23
0.08
0.23
0.30
0.2Q,
0.07
0.08
0.05J
1.00
0.22
0.50
0.50
0.15

Poivre blanc rond .. .. Il o.221 0.25
Poivre blanc moulu. 0: 023 0.27
Poivre noir rond .. 1." 6 o.18
Poivre noir moulu ... "o. 16 0.20
Poivre .de Cayenne pur. o 021 0.25
WVhole pickle spiCe .. .. o.î0:6 0.20
Sel fin, quart, 3 lbs.....2.95 3.05
Sel fin, quart, 5 lbs.....o.o 2.95
Sel fin, quart, 7 lbs.....2.80 2.85
Sel fin quart, 10 lbs....0.00 2.75
Sel fin, quart, 2o lbs....0.00 2.75
Sel fin, J sac, 56 lbs. .00.o 0.40
Sel fin, sac, 2 cwts......'oo 1.50
Sel fin, en quart de 28o lbs.

Ordinaryi fine......o.oo 1.8o
Fine.........0.00 2.05
Dairy.........0.00 2.15
Cbeese........0.00 2.45

Gros sel, sac.......o.6o o.65
ORGE

Nous cotons:
Orge inondé (pot) .. sac 0.00 3.65
Orge iondé (pot) .baril 0.00 7.50
Orge mondé (pot) moins

d'un sac .. ....... lb. 0.00 o. 641
Orge pe-rlé (pearl) s. ac 0.00 4.75
Orge, perlé (peari) ... lb. 0.00 0.05i

LEGUMES SECS
Bonne demande.
Nous cotons:

Fèves de Lima de Cal., lb. o.o81 o.o9
Fèves blanches, Can. .. lb. o.o4i 0.041
Fè~ve'ýaunes ... minot 2.00 2 10

lg&Tts (hxicots), sac
de 220 lbs.....--...IL 0.00 o i0

Lentilles, par sac .. ..- lb. 0.08 0. 10

Pois verts N.> i . .. la lb.
Pois fendus, le sac
Blé-d'Inde à soupe, cassé,

le sac

0.04 0.05
0.00 3.60

0.00 2.60

RIZ
Très bonne demande surtout pour le
riz Patna.

Nous cotons:
Riz importés:

Riz Patna, sacs de 56 lbs.,
suivant qualité .. lb. 0.00 0.051

Riz Carolina.......o.o8 o.og
Riz moulu....... .. 4 o.o6
Riz soufflé (puffed) cse de

36 paquets de 2 pintes . 0.00 3.60
Riz décortiqués au Canada:
Les prix ci-dessous s'enftendent f.o.b.

Montréal:
Qualité B, sac de îoe, lbs. 3.65 3.75
Qualité CC, sac de ioo lbs. 3.55 3.65
Sparkle..........4.70 4.80
India Bright (sac ioo lbs.) 3.75 3.85
Lustre..........3.85 3.95
Polished Patna......3.85 3.95
Pearl Patna . . .4.10 4.20
Mandarigi- Patna.....4.39- 4.45
Imperial Glacé Patna%'.. 4.60 4.70
Crystal japan......5.05 5.15
Snow japan ........ 5.15 5.25
Tee Drips Japan.....5.30 5.40
Korean Glacé ....... 4.55 4.95

FRUITS SECS
Très bonne demande surtout pour les

raisins de Valence. Les prix des noix
(le Tarragone sont plus élevés de ic par
livre.

L Laugmentation Eno rme

dans les ventes du
Qui a eu. lieu, l'année dernière,

POSTUM
indique à l'épicier le moyen de plaire aux clients 'mécontents du
élevé du cafée-.
Certains épiciers se trouvent mieux eux-mêmes de boire du Postum.

RAPPELEZ-VOUS;

Que la Compagnie Postum
garantit la vente de chaque
paquet de ses produits.

"Il y a à cela une i

prix

'aison"

Activez la vente du PostOm!
Elle est profitable !

CANADIAN POSTUIW CEREAL COMPANY, LIMITEUp WINDSOR, ONTI.

lm RCRIV»4T avz #àNNONCEURIS, CITEZ -'LE wRIx COURANT- '



Nous cotons:
u.iýýe et i'igues:

Dattes en vrac ..- .. i IL.
DJattes en pqts. de i lb...-
k'mgucs seches en sisc, 3

couronnes.. .. ..... lb.
7 couronnes......l.
5 couronnes.....lb.
6 couronnes.....lb.
9 couronnes.....lb.
16 onces......bte
io onces......bte
Raisins de Corinthe

Corinthe Filiatras, en vrac
Corinthe F'iliatras en car-

tons i IL.. .... ....
Raisins de Malaga

Rideau .... .. ...... bt
Balmoral .. .. ..... bt
Orléans .. .... ..... bte
Royal Excelsior .. bte

Raisins Sultans
En vrac.......
Cartons i lb......

Raisins de Valence
Valence fille off -Stalk btcs

de 28 lb... .... ....
Valence Selected, bics de

28 lb........
Valence Layers, 4 cour.,

btes de 28 lb.....
Raisins de Californie

1;pépinés, paq; i lb., fancy
Epêpinés, qpt. i lb., rhoix.

Noix et Amandes
Amandes Tarragone
Amnandes Valence écalées.
Avelines.......
Noix Grenoble Mayette
Noix Marbot.....
Noix de Bgçrdéaux écalées
Noix du B rIsil .... ....
Noix de coco râpées en

0.00 o.C
0.071 0.C

o. loi 0.1
o. loi 0.1
0.111 0.1
0.13 0.1
0.15 0.1
o.îl 10.1
%Q.o8 o.c
Ilb. lb,

o.o8 o.c

lb. lb
0.00 2.5
0.00 3.C
0.00 4.C
00

0.00 0.1
0.35 0.1

lb. lb

0.071 0.(

0.08à o.(

0.081 o.>
lb. lb

(manquer
(manque>

lb. lb
o, 16 o.
0.33 0.~
0.11 0..

0.31 0.:

0.35 0.,
0.211 0.:

LEB PRIX COURANT
seaux, par i5 ou 2o lbs. 0.2oi 0.j1

Noix de coco râpées en
k5i boites de 5 Ibs. .. .. .. ..0 0.21
)8 Noix de coco râpées, à la Ilb 0.00 0. 25

Noix Pécan polies, moyen-
i nes............1 0g.20
i1 Noix Péecan polies Jumbo. o.18 0.19
21 Noix Pécan cassées .... <.oo 0.00

.4 Noix Tarragone .. ..... .161 0.171
6 Peanuts non rôties, Sun 0.00 0.10c

21 l'eanuts non rôties, nn
)81 Ton........ .. 0 o.1i1

* Peanuts non rôties, Coon. 0.00 0.071
l81 Peanuts rôties, Coon .. 0.09 0.091

Peanuts rôties, G. ..... 0 O. o
>çi Peanuts non rôties, G. o.oo o.o81

* Peaiîuts rôties, Sun .. o.111 d.12i
io Peanuts rôties, Bon Ton 0.121 0.14
)o Pruneaux 30/40....... .. 0 o.î6
)o Pruneaux 40/50........0.00 0.14
Io Pruneaux 50/60.......0.00 0.13

* Pruneaux 6o/70..... .. 0 o.iii
12 Pruneaux 70/80......0.00 0. loi
16 Pruneaux 80/>......0.00 0.10

Pruneaux go/ioo ..... .0.0 0.o9
Fruits évaporés lb. lb.

08 Abricots, boite 25 lbs... .. 0 0.15
Nectarines..........091i 0.1

081 Pêches, boites 25 lbs....0.00 0.12J
Poires, boites 25 lbs....0.00 0.14

081 l'ommes tranchées évapo-
rées ..- .. btes -de 5o lbs. 0.00 009nit) Pelures de fruits lb. . C

rnt) Citron.........0.13 0.14
Citronelle .. ...... ... o.16 0.17

17 Orange... .... 0.131 0-14
35
12
17
14
37
221

CONSERVES ALIMENTAIRES
Conserves de Légumes

Bonne demande.
Nous cotons: Par doz.

Groupe Groupe
No2 Noî

Asperges (Pointes>, 2 lb.. 2.95 3.00
Asperges entières can., 2 lbs. 0.00 2.50
Asperges Californie, 2 lbs. 0.00 3.65
Betteraves tranchées, 3~ lbs. 0.00 1.30
Blé'd'inde .. .. ...2 bs. 1.00 0.00
Blé d'Inde en éps .. 3 lbs. 0.00 1.75
Catsup, bte 2 lb.. . doz. 0.00 o.85
Catsup, au gai. .... doz. 0.00 5.00
Chainpgnons hôtel, boite .0.13 0.14
Champignons ier choix . .1 0.20
Champignons choix, boites o. 17 0.1î8
Choux de Bruxelles imp. . o. 16 0.17
Choux-fleurs..... lb.. 0.00 1.65
Citrouilles.....3 Iba. 0.00 0.95
Citrouilles..... ai. 2.,75 3:00Epinards........bs. 0.00 1.6o
Epinards......gaîl. 0.00 6.00
Epinards imp.....bte 04I1 0.12
Fèves Golden Wax .2 lbs. 0.971 1.oo
Fèves Vertes ... 2 lbs. 0.00 1.o0
Fèves le Lima ... 2 lbs. 0.00 1.35
Flageolets importés .. bte 0.131 0.15
Haricots verts imp. .. bte 0.13 .0.17
Macédoine. de légumes, bte o. i0 o. ii
Marinades en seau .. gaI. 0.00 0.70
Petits pois imp. moyens b te '0.11 0.11i
Petits pois imp., mi-fins, bte 0.12 0. 121
Petits pois imp., fins, bte 0.1i6 0.17
Petits pois imp., ext.fins,bte 0.17 0.1î8
Petits pois imp., surfins, bte (manquent>
Pois Can. English Garden o.oo 1.35

Poistati E~ty J~tli... 000 .50
Pois Sweet Winkle.... .o5 o.16
Pois Can. Ext. Fine Sifted 0.00 1.90
Succotash .. .. .. ... 21Ibs. 0.00 z.1
Tomates, 3 lbs. .. ... doz. 0.00 1.65
Tomates importées, gaîl . o.oo 1.40
Truffes, i boite .. .. ..... 5.0 5.40

Conserves de fruits
Très bonne demande.
Nous cotons: .Par doz.

Groupe Groupe
No2 Noz

NOVA SOOTIA STEEL & GOAL 00.
LIMITIECD

MA]KUNACTURJ»leE -_ _

ACIER en BARRES MARCHAND, MACHINERIE à
ROUES TRANSMISSIONS en ACIER COMPRIMB

0 POLI, 1ÏOLES D'ACIER1 jusqu'à 48pcsde large,RAILS
eu "T"' de 12, 18, 28 et 4o Ille à la verge, ECLISSES,
ESSIEUX DB CHARS DE CH13MINS DE FER.

GROSSES PIECES DE FORGE, UNE SPECIALITE
Mines de Fer, Wabana, Terretieuve.-Mines -de Charbon,

Hauts Fourneaux, Fours à- Réverbère à Sydney Mines,
N. E.-Laminoirs, Forges et Ateliers de Finissage

à New Glasgow, N. B.
Bureau Principal : NICW GL&ISGOW, If. IC.

Courroies $péciales
Nos Courroies, sont recouvertes -de
notre Ciment Impermé~able et peu.
vent étre exposées au froid ou à la
chaleur sans danger de les gater.

.D. K. McLaren,
Limited

351, rue St-Jacques,
* MONTREAL.
.1~--_MA ýA M qTiL Main, 49o4.49og.7218

JOSEPH ROOCERS & SONS, 'L!MIE
.8heffield, Âng,

Evitez les mitations de notre

COUTELLERMJ,
en vous assurant que cette MARQUE
EXACTE se trouve sur chaque lame.

Seuls Agents pour le Canada: AHE

JAMES HUTTON & CO., Mont réal.

L'annonce représente la vapeur qui ac-
tionne la machinerie, montes la vapeur.
La publicité est le lubrifiant deu affaires,
ne ménages Pus l'huile. La publicité est
le réveil-matin des affaires, sonnes le ré-
veil.

i
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Abricots de Califomnie,

si lbs. o.oo 3.50
Ananas. coupés en dés,

ii lb o.oo i.40
Ananas importé, ... 2J lb.. o.oo 2.9o
Ananas entiers (emp.

Can.)......3 Ibs. 0.00 2.30
Ananas trainchés (emp.

Càn.) .. ... .. 2 lbs. 0.00 1.75
Ananas râpés (emp. Can.)

.2 lb 0.00 1.771
Bluets Standard .. .. do& o.oo 1.25
Cerises rouges avuec noyau,

.a lb. 1.55 1.ssi
Fraises, sirop épais . 2 lbs. 0.00 2.40
Fraises (confitures)....1.35 2.20
Framboises, sirop *épais,

2 Iba. 2.00 2.021
Gadelles -rouges, s i rop

épais .. ... .. 2 lbs. 1.971 0.00
Gadelles noires, a

épais,...... lb i.90 0.00
Groseilles, sirop épais,2 lbs. 0.00 2.00,
Marinades can. i gal . gai 0.00 9.8So
Mûres, $irop épais .2 me. 0.00 1.90
Olives, i gai.. ... gai 1.271 1 79
Pêches jaunes 2.. lbs. 0.00 1.90
Pêches ........ 3 lbs. 0.00 2.9o
Poires (Bartlett) .. 2 lbs. 0.00- i.So
Poires......3 lbs 0.00 2.40
Pommes.....3 lbs. 0.00 i.10
ýPones Standard pl_ ga o.00 3.0ý5
Prunies Damsoïn, sirop épais

a lbs. i. i0 i. i
Prunes Lombard, sirop épais,

2 lba. 0.871 0.90
Prunes de Californie, 21 lb.. 0.00 2.75
Prunes Greengage, sirop

épais .. ,- .. .. 2 Ibs. 0.00 1.30
Rhubarbe Preseci a lbs. 0.00 1.50
Rhubarbe .. .. .. ... aml. 0.00 3.90
Fruits sous verre, flacons de i chopine:
Fraises...... doz. 0.00 3.00
Pêches......doz. 0.00 2.85

Cerises rouges . doz. 0.00 1.95
Cerises blanches ... doz. 0.00 2.25
Cerises noires....doz. 0.00 2.40
Framboises.....do. 0.00 2.40
Mûres.......doz. 0.00 2.40'
Gadelles rouges . .doz. 0.00 2.40

Conserves de poissons
Très bonne demande pour le saumon

et les ardines; elle n'est que passable
pour lereste. Les huitres sont à prix
plus élevés; les crevettes en boites d'une
livre sont à plus bas prix.

Nous colons.
Anchois à l'huile (suivant

format>... ..... doz. 1.60 4.50
'Caviar ... .i lb. doz. 3.00 3.10
Caviar.....i lb. doz. 6.00 6. io
Caviar...... IL doz. 11.50 11-75
Clams...... lb. doz. 1.20 1.35
Crabes.....i lb. doz. 3.75 3.90
Crevettes en saumure, bte

i lb..........o.oo i. 6o
Crevettes en saumure,

boites .. .... ... 2 lb 0.00 3.00
Crevettes sans saumure,

i lb.........0.00 1-75
ii lb.........0.00 3.25

Finnan Haddies ... doz. i.î 1S.20
Harengs f ral.-'.Importés,

doz .î 30 .45
Harengs marinés, imp. " 1.40 1.6s
HRarengs aux Tom., imp 1 45 -1-40
Harengs kippered, imp. " 1.45 1.70
Harengs imp., bte ioo, bte 1.70 1.75
Harengs Canadiens, sauce

tomates .... .......... 1.15 1.40
Harengs Labrador . brl 0.00 6.00
Harengs Labrador . 1 brl. 0.00 3.40
Homards, bte plate, i lb. 5.25 5.35
Homards, bte plate, i lb. U 2.90 3.00
Homards bte haute, i lb. " (manquent)
Huitres ?solid meat), 5 os.

dos. 0.00 1.4o
Huitres (solid meat), io os.

do.
Huitres....... lb.
Huitres....... lbs.
Morue étuvée, cse, 100 Ibs.
Motue No 2... ... lb.
Morue N6:......lb.
Morue grosse en quart lb.
Royanîs aux trdffes et aux
..achards .... .....bte

Sardines canad. i. bte
Sardines can. .. i btés, cse
Sardines françaises, à btes,

bie
Sardines françaises, i btes.

bte
Sardines Norvège (J bte)

e
Sardine. Norvège (1 bte)

cse

0.00 2.35
0.00 1.40
0.00 2.25

0.00 7.40
0.00u U.U4

(manque)
o.o6 0.06à

0.17 o.18
0.37 0.38
3.25 3.50

0.15 0.31

0.22 0.50

7.50 11.00

Sardines Royan à l'huile, i
bte..........0.40 0.43

Sardines sans aretes .. 0.23 0.24
Saumon Labrador zoo lb.. 0.00 8.so
Saumon rose Cohoes, Fra-

ser River, boîte plate .. 0.00 1.50
Saumon rouge:
Horse Shoe et Clover Leaf,

boite haute, i IL .. doz. 2.421 2.45
Horse Shoe et Clover Leaf,

boite plate, i lb. .. doz. 2.471 3.00
Saumon rouge Sockeye

(Rivers' Inlet), bte hau-
te, 1 lb..-e......-. (manque)

Saumon rouge du printemps,
" bte haute, i lb. .. do. 0.00 2.10.

SSaumon Humpback, i -'b.
dos. 0.90 1.00

Truite des Lacs, keg io lb.. 0.00 7.00
Truite de mer .. ioo lb.. 0.00 7.25
Truite de mer. i qrt. .. ...0.00 6.50

boite haute, i lb. .. doz. 1. 521 1 .55
Poissons frais gelés

Morue moyenne, apprêtée,
.~0.040 .041

La. L*ine!Royale
Les plus beaux et les plus rapides paquebots de la

m - route canadence.

"ROYAL EDWARD " a" ROYAL CED RCE'
Détenant tous Ies records.

HALIFAX A B3RISTOL
Tous les quinze jours-Lit M sRcRitDI. Serviteurs par-

lant le Français SxcelIente cuisine. Confort insur-
passable.

Autels avec accessoires sur tous nos bateaux pour la célé-
bration de la Sainte Messe.

S'adresser pbui détails à
HOME à RIVE, 9 Boulevard St-Laurent.
THOMAS COOK & SON, 530 rue St-Catherine Ouest

ou à la

COMPAGNI DE NAVIGAoÀNm DU CANADIEN NORD
Limité&.

Mdfce du Canadien Nord.

226-230 rue St.Jaeques, MONTREAL.

Seule double vole terrée entre Montréal, Toronto,
Hamilton, Niagara Folle, Detroit et Obloago.

A TOR ONTO
En 7y2 HEURES par

"l'International Limité"
Le train le plus beau et le plus rapide du Canada

quitte MONTREAL à10.00 &.m., toua lesi jours.

QUATRE TRAINS EXPRESS PAR JOUR
MONTREAL, TORONTO et I<OUEST

9 a-m-, 9.45 a-m-, 7 30 P-11140-O30 p.m. Wagon-buffet, salon
bibliothèque sur les trains de jour; wagons-lits Pullmian
éclairés à l'électricité, avec lampes pour lire au lit sur les
trains de nuit.

MONTREAL...NEWYORK via D. & EL CO., a 8.45 a.m.
b 3.00 p.M.,.-a 7.00 P.M., a 8.o 10p.M.

MONTREALBOSTON4SPRINCFIELD a 8. 31 a.mn.,
a 8.30 P.m.

MONTREAL..OTTAWA a 8.30 a.m., b 3.55 p.m., a
8.00 P.mn.-

M0NTitEAL-SlfERmR00KE..LENN0XVl'LLE a 8.00
a. m., b 4. 16 p. m., a 8. iS p.m.

a toua les jours, b tous les jours excepté le dimanche.

Bureau des billets on ville,
130 rue .Ja6quee. Tel. Main 0006

ou gare Bonaventure.
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Morue grl»j! aprcc
liaddoc... ...
Doré.......

Maquereau. ....
lirociiet........

io<,lict .alulrete.
iarpe.......

'Truite (les lacsm...
Tiruite saîiiioie
Saîwton ruîge....
Fléta,î.......

O.o4
0.04
0.071
0.0)
0.11
0.05
0.06)
0. 04ý
0.10

o.oXj
0.0(4

0.05.
0.043

0.11

0.0<)
0. o;
0.05
o.1o3
o. o81
0.0o()
0.09)

FPSOMAGES IMPORTES
On cote le fromage de Gruyère:
Prisi e cntier de 27 lbs. ou dé do0V

271c à ~c la livre.
Lui q intté mnîdre, 3oc la livre..
Le fromage de Roquefort se vend de

,35c à 36c la livre et le Limbourg de l9c
à 2oc la livre

On cote c~re:
Gorgonzola........L 0.40
Edam ... lb. 0.35

PRODUI'TS -CHùIMrIQUE S ET
DROGUES

Nous cotons:
Acide borique, bris.de 336 lbs., lb. o. 10
Alun, barils de 336 lbs. IL. o.oil
Alun, barils de 112 lbs. lb. 0.02
Arcanson, lb. .. ....... 0.031 0.041
Blanc de céruse, bris de 336 lbs.

100 Iba. ..... .... .... .. ... o.60
Bois de ca ilpêche .. .. IL 0.021 0.03
Borax en. cristaux, brIs de 336

lbs. .. ............ lb. 0.05
Borax en poudre, brIs211

lbs..........L 0.o o.o6
Boules à mites.....lb. 0.o0 0.00
Camomille ......... L 0.00 0.30
Campêche <Extrait de):
Boites de 12 lbs... ... lb. 0.00 o.o8

.. 24 lbs., pqt. de i lb. " .00 o.o81
Camphre, la livre .. .... .. o o.80

Carbonate d'ammoniaque bIs. 112
lbs..........4 lbs. 0. 10

Cire blanche pure ... lb. 0.40 0.45
Couperose, bis. 370 lbs. lb. 0.01 0.02
Crème de tartre ........... IL o.24
Gélatine rouge eni feuilles .. lb. o.6o
uelatine blanche en feuilles, IL 0.35'
ciélatine Knox eni feuil., doz. 1.25 1.30
Gomme arabique ... lb. 0.15 o. 16
iloublon presse.....lb. (manque)
Lessive commune......doz. 0.35
Lecssive commune ... grosse 3.75
Paraffine pour cierges, lb. 0.i o. 012
Plâtre à terre, sac ioo ibs., sac 0.70
Poudre insecticide ... lb. 0.00 0.50
Résine blanche ...... L 0.03t 0.05
Résine G, suivant quantité,

IL......... . 31 0.04i
Salpêtre eni cristaux, bis 112

lbs...........L 0.05
Sel d'Epsom, sacs 224 lbs. I.L o.oii
Soda à pâte, 112 lbs.....0.0 2.00

Soda à laver:
Sacs 224 lbs., 100 lbs.....0.75 o.80
Soude caustique en morceaux,

kegs 5o lbs. .... ... keg 1.50 i.6o
Soufre en bâtons, bIs 336 lbs., lb. o.oif
Soufre moulu sacs 112 lbs. 1.65 1.70
Tourteaux de lin moulu, lb. 0.06 o.og
Vitriol, bris .. .. .. .. ... 5* 0.06

BOUGIES ET CI ZRGES
Nous cotons-

B. Paraffine en vrac boite de 4o lbs.:
6 à la lb.......L 0.00 0.071

12 à la lb.......L 0.00 0.10
B Paraffine, 6 à la Ilb. . .8 0.09
B Paraffine, 12 à la lb. .. o.o8i o.oçi
B Stéarine, 14 oz. 6 et 12 . . 0.00 0.12
B Stéarine, 16 oz, 6 et 8 .. 0.13 0. 141
Cierges approuvés .. .. lb. 0.00 0.371
Cierges non approuvés lb. 0.00 0.15S

PLATS EN BOIS
Nous cotons:

)vales de iI L, crate .. .. '0.00 0.25
Ovales de i IL., crate . .0.00 0,25
Ovales de 2 lbs., crate ... 0.00 0.371
Ovales de 3~ Ibs., crate.. . .0 .37i
Ovales de 5 lbs., crate.. . .0 .4D
Carrés de f lb., crate.. . 0.00 0.271
Carrés de i IL, crate.. . o 0.0 .27*
Carrés de 2 lbs., crate.. .. 0.00 0.35
Carrés de 3 lbs., crate.. . . o.45
Larrés de*5 Iba., crate.. .. 0.00 0.50

CUVETTES EN iOIS
Nous cotons:

Cuvette No o, la doz.
Cuv-ette No i, la doz.
Cuvette NO 2, la doz.
Cuvette NO 3, la doz.

EPINGLES A LI
Epingles ordinaires:

Boites de 5 grosses
Epingles à ressort:

Boites de 2 grosses .-

ENGE

10.50
8.50
7.00
.6.oo

la bte 0.60

la bte @.go

Nous cotons:
Avec nianches ordinaires. La doz.

5 cordes .. ......... 0.00 4.75
4 cordes........ ..o 4.00
3 cordes.........0.00 3.50
2 cordes.... .... ... 0.00 3.25
Mêlés de jonc, 4 cordes 0.00 3.10
A long manches .. ..... 0.00 3.50

Avec manches bambou:
4 cordes.........4.25 5.50
A long manche.......3.00 3.50
D'enfant, 2 cordes .... ... 0.00 1.35
D'enfant, i corde .. ...... 0.00 1.00
Manches de faubert. (mop), doz. 1.20

ALLUMETTES
Nous cotons:

Telegrarih, bte de 1o gs.....4.80
Telephone, bte de i0 gr......4.70
Tigern bte de 10 gr. .. .... 4.30 à 4.45
H-eadlight, bte de 1 gr. .... .. 4.65
King Edward, bte de J gr. .....-3.70

h -

*L PJ±1II QIU
CANADIE

Lits TRAINS PAR-
TENT DE MONT.

RIALS

D)e la Garç Windsor pour:
P>ORTLAND, b9.oo aà.
BOSTON. LOWVRLL, ag oo amiî. a8.oo p.tn.
TORONTO, CHICAG0, a8.45 a.m. ato.oo, p.m. et
ai0.45 p m , pour TORONTO-NORD.
O TTAWA b8.3 arn., cg 5 a.rn.. b4.-00o pm.-, f -ý

p.i. a9.50 p.m. aI0.30 p..
SHERBROOKE et LENNOXVIL, b8.25 artn.,

b4.3o)P.m., a7.25 p.1I.
HALIFAX et MONCTON, d7.2 5 p.m.
ST-JOHN, N.B., a7.25p.m
ST-PAUL. MINNEAPOLIS, a9.5o p.m.
WISN!4NPEG,VANCOUVER,aio. 3Op.m. De la Gare

Viger pour :
QIJEBEC, bg.oo a.ni., al.3o p.m., Ail .30 p.rn.
TROIS.RIVIEREs. bg.oo arn., cg. îo a. t. al.30
p. m. b5.So p. m., a i . 3o pi. 
SHAWINIGAN FALLI.S et GRAND'MERE, bg.oo

a.rn.,c9.îoa.m. 81.30 p.m.
JOLI ETT B. bS. 20 p. m., b9. ooa. m., b5. oD p.rm.
SAINT-GABRIEL, b9.ooa.mn., b5.oO p.m.
OTTAWA, b8.3o a.m., b5. 30 pi.
SAINTE-AGATHE, a8.45 a.rm. (1)'1.45 p.m.,
N-.oo P-ni., il11.15 pi..
NOMI'NINGUE, r8.4s a mn., b 4.00 p.m.

a) Quotidien. (b) Quotidien, excepté Dimanche (c)
Dimanche seulement. (r) Lundi, mercredi et ven-
dredi. (t) Samedi seulement, (d) Quotidien, excepté.
samedi. iDimanche seulement.

BUREAU DES BILLETS

218 rue Salnt-Jaoques, LENTRES

SI PIERRE et MoCILL.

Re FORCGET,
AGENT DE CHANGE,

83 rue .Notre-Dame Ouest,
Montréal.

Bureau à Parle ;Sr-0 rue de Provence.

QTJEBEC STBAÂMHP CO., ILKMIT1300

Bermudes R~eour à partir de $10n,
te vapeur rmpide B13RMUD)IAN à double hélice, i0.518 to.flt<. partira'

de New York à in a.m les 13.24 et 31 janvier et tous res mer~cdis
ensuite. Chambres de luxe avec baignoire. orchestre. Quille double.
Ventilateuru électriques Télégraphie man, fil.

ANTILLES. - Lu nouveau 89S GUJANA, 3,700 tonnes, le 89. -PARIMA,
3 c0 tnes. le SS. RORONA. 3-o0o tonnes, partent de New-York, les
20jnier 6 et 87 février à 2 Îles P .,Pour St.Tbomas, Ste-Croit, St»

Ch. ttoh, Ant~a la Guadeloupe, la Dominique, la Martmnique, Ste.
L.ucie, la1 rat lemerara.

Pour renseignements complets. m'adresser à W. H. Henry, 286 rue'
St.jacques W B. Cixncy, t 3o rue 't-jacques ; Ths. Cook & Son, 530 rue
Ste-Ca thermne-Ouest ;Houe & Rivet sL3 Boulevard St- aurent, ou J. 'G.
Brock & CO., 211i rue des Comndasires. Montréal, Quebec Steamahip
Co.. Québec.
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Eagle, bte de i gr... .... ...... 2.15
bilent, bte de i gr. '.....2.50

biîlent, bte de 500..........5.35
Rising Star, btrde i gr..... .. 1

lPOur quantité de 5 caisses assorties
ou non, fret payé pour tous les points
de. la province de Québec.
* »riger" ne s'applique qu'à la province
de Québec seulement.
FICELLE ET CABLE DE COTON

ETC.
Nous cotons:

Ficelle 4 brins.....lb. 0.231 0.241
Ficelle 3 brins.....L 0. 201 0.211
Corde à linge, on roui., lb. 0.00 0.22
Corde à linge, 30 pds . doz. o.oo o.po
Corde à linge, 40 pds . doz. 0.00 1.10
Corde à linge So pdis . doz. 0.00 1.40
Corde à linge, 6o pds . doz. 0.o0 i.80
Coton à chandelle .. .. lb. 0.00 0.31
Câble Sisal, 7/16 et Plus 0.00 0.09
Câbte Sisal, i .. .. .. .... o.09
Câble Sisal. 5/16.....o.oo o.îio
Câble Sisal. i ....... .. 0 0. i
Câble Sisal, 3/16..... .. 0 o. loi
L-igneul No 8...... .0. o.58
Ligneul No 10....... ..... 0 o.65
I.igneul No 12.........0.00 0.68
Ligneul No 15.........0.00 0.75

PAPIER D'EMBALLAGE
Le papier manille, on rouleau est coté

à 21c la livre.
MECHES, BRULEURS ET VERRES

DE LAMPES
Nous cotons:

Mèches NO 2..........lb. o. ig
Mèches No i.........lb. 0.14
Mèches No o.......lb. o. i
Brûleurs NO 2.........doz. 0.85
Brûleurs No i........doz. 0.65
Brûleurs No o .. . doz. 0.65
Brûleurs, dessus verre (A), doz. 1.65
Cheminées (first), No 2. .. doz. o.6o

Brûleurs, dessus verre (B), doz. i.oe
Cheminées (first), No i. .. doz. o.44
Cheminées (first), No o. .. doz. 0.41
Cheminéies (.climax), No 2 .doz. 0.62
Cheminées (climax), No i .doz. 0.46

SAVON DE CASTILLE
Le savon de Marseille en seau se vend

$4.25 la caisse et de 9c à à îoc la livre,
poids net, blanc ou marbré.

GRAISSE A ROUES
On cote:

Graisse Impérial, en lots de
grosse..........doz. 0.52i

Caisse de 4 doz......doz. 0.55
Graisse* au mica.

Boites de i lb. (par 3 doz.),
doz......... .. 9 o.95

Boites de 3 lbs. (par doz), doz. 2.50
HUILE D'OLIVE

Nous cotons:
Huile Loublon:

Pintes...........0.00 3.00
Chopines... ... 0.00 1.30
i chopines....... .. 0 o.65

Les huiles d'olive surfines sont cotées:
Estagnon i gai......1.25 I .30
Estagnon i gdi......2.40 2.50
Estagnon 5 gaI., impérial .o.oo 9.50
Bouteilles 4 Oz......dO7' 2.25 2.35
Bouteilles 8 oz....dOz. 3.50 3.6o
Bouteilles 16 oz. doz. 6.00 6.25
Litres.........8.75 9.00
i litres.........6.00 6.25
i litres.........3.50 3.60

L'huile d'olive' Barton et Guestier est
cotée:
Qrts..........7.75 8.00
Pts..........4.371 4.50
1pts..........2.45 2.50

HUILE DE CASTOR
Nouç cotons: Grosse. Doz.

Bouteilles de i oz.....$ 3.60 $0.35

Bouteilles de 2 oz.......500 0.45
Boute'illes de 3 Oz......6.00 0.5$r
Bouteilles dey. Oz.....7.25 0.65
Bouteilles d e Ichopine 11.50 i.10o
Bouteilles de i chopine i75 i.60
Bouteilles de i pinte 28.00 2.50
Estagnon de 40 lbs. .. o.00 0.11 i
Quart, IL....... .. 0 o.10o
Moins d'un quart, gal. -0.00 1.14

HUILE DE FOIE DE MORUE
Nous cotons:
Bouteilles carrées de 16 onlces, $37

la douzaine; chopines, $2.40 la douzaine;
i chopines. $1.75 la douzaine.

HUILE DE COTON
Nous cotons:

Au baril........ .. 9 1.10
Moins d'un baril.... .. 0 1.40

HUILE DE RICIN PHARMACEU-
TIQUE

Nous cotons au quart, par livre, 9c;
le gallon, $1.20; çn estgoprlve
9c à i tannpa ive

VASELINE
Nous cotons:

"Bleu Seal"
Blanche No i......grosse 10.00
Blanche NO 2 .. . . 19.20
Jaune No r----------- ---672
Jaune No 2.............14.40
2e qualité No 1 .. 4.68
2e qualité NO 2.......' 7.50
Jaune No 1.......doz. o.60
Jaune NO 2 ............. doz. 1.25

Escompte 5% sur les prx cotés à la
grosse et net sur les prix à la doz.

HUILE DE PETROLE
Nous cotons:

Pratt's Astral Qil . .le gaI. o. 2oi
Standard Acme.....le gal. 0.17
Pétrole canadien.....le gaI. o.îii

R&Pit&l &ut«54 34,000.000 capital payé $2.500.000
éclare 2,4500.000 Total de ractifa.dalàde 23.00,000.00
DIRECTEURS i Hlon.j J t. Rolland, Pressdrntt' J A. VaillancnIînt.Fcr..

A. Turcotte, Krr.. Ri. H. Lemay Fer.. I. M Wilson. Fecr, Hon. P. L B Eque, Col.C.A.Snîart J A Prendergast. éra.,t-Génétal; F.G.Leduc. GtrantBureau Principal -Montréal
Ae. on Rya .BUREAUX DE QUARTIER
AeMotRyl Hochel.aga ville St-Louis

(con t-ens)Malsonteuve Verdn <prés Montréal)
Rue Ste-Catherine. Est Pointte St-( harles Viauv.llt(prês Miontréal
Rue Ste.Cqtherine,centre St-Edouard De l.orimler
Rue Notre-Dame, ouest St-Heu.i Emard

r SUCCURSALESF
Berthierville. P. Q Loulseville, P Q Si-Jéronie P Q.
Etdmonton. Alta Québec, P. Q St Roth Stierre Mian.
Joliette P. Q. borel, P Q. Trois-41ièreg. P. Q. r
L Iachine, P Q. RhrroePQ Val;r)yflrld, P Q_ .

r Lprairie. P Q. St-Boniface., Man. Vankleek Hill, Ont,.
LVAssamkAion, P. Q. St. Hyacinîthe. P. Q. Winnipeg. Man ,

St-Jacquesl'Acbigan. P Q. Hlgglns Ave,.
rEmet dem Lettrei de Crédit Circulaires piur les Voy ugeurs. payables r
danls toutes les. parties du inonde ; ouvre des crédits com nîercaaux: achèter

r d. trailes sur les paya etrangers; vend dca chèques et tait des paiemfents
rtélégraphiques sur les principales villes du monde..

h LA BANQUE MOLSON
INCQRP0R]%« EN iSs

'ungean Principal, MONTREAL.
CAPITAL PAYÉ $4,000,000
FONDS DE RESERVE 4.600.000

A. O. JAME ELLOT, Gérant-Général
A .DURtNPORD, Ina<aeotaur an Chef et Surintendant des Susouralse

SUCCURSALE Do ANS L-A PROVINCE DE QUEMIC 1
Arthabeaka Maionneuve- Borel

oBedford. Market sud Ilarbour- Saint-Césaire
IChicoutimi Côte des Neiges- Sainte.l'lavie Station
Drummoqidjîle Côte St-Paul Saint-durs. ollé.

i raservtîll et Riviè e Boulevard St-La reut Sainte-Thérèse de
du' Loup Station Saint-Henri- Blainville

Knowltou Plerreville Vlctoriavllle
L.achine Locks îébec Waterloo
Nfutréal-Rue SL Jacques RIchmond
Rue Sainte-Catherlne Robeval

83 Sooomsles dansa tout le Canada.
Agences à Londres Parle. Bertin et clans toutes les prinacipeles villes du

monde. Emisalon âe î*Utres de Crédit pour le commerce et lettres
circulaires pour voyageurs.

LA BANQUE NATIONALE
FONDEE EN 1860.

capital 02S,000,000
Réserve 1,800,000

Notre service de billets circulaires pour les voyageurs' Tri-
vellers Cheques"' a donné satisfaction à tous nos clients ; nous
invitons le public à se prévaloir des avantages que nous offrons

Notre bureau de Paris,
RUB DOUDREÂU.

7. SQUARE DE LNOPERA,
est t.rès propice aux voyageurs canadiens qui visitent l'Europe.

Nous effectuons les virements de fonds, les collections, les paie-
ments, les crédits commerciaux en Europe, aux Etats-Unis
et au Canada, aux plus bas taux.

LA BANQUE PROVINCIALE DU CANADA
Siège Central o 7 &. S Fine* d'Armeis, M1ontr4aIOýn.

Capital autorisé $2,000,000.00 Capital versé I,6fl0
Résere et surplus 438.674.40 au 31 Décembre igi*

Comau d'AdInlstratlon li Président: M. H LAPORTE, dit Leporte
martîn a Cie. Administrateur Crédit Foncier Franco-Canadien.
Vice-Président: M, W. P. CARâLEY, de la 'maison en gros Carsley
Sonso& Co. ; Honorable L. BEAUBI RN, Ex-mInistre de l'Agyculture
M G. M. BOSWORTH. Vice-Prégident Canadion Pacifce Ralway Co.",
M. AI.PHON'IR RAClER, de la malsnc A Racine & Cie, morchands en
gros. Montréal*. M. i. J.O. BItAUCHICUIN. pioprt taire de la Librairie
Deaucho-mlu Liée.; TAS NRRDR BIENVENU, Directeur-gérant ; 1 W. L.#
FORGICT. Inctpecteur;. A. TURCOT Assiatant-luspecteur; ALIZX
ROVER. Sperftare.

Cese.urs Préaidc nt: Honorable rir AULX. U.COSTIC. Ex-Juge
en chef de la tour d'Al pel ; Sir LOUER GOUIN. Premier Ministre Pio-
visclai del& Province de'uébie ; Docteur E. P0ERSILLIE1R LACHAPEL-
Lit. Administrateur du c.rédit Foncier Franco-Canadien.
44 Succursale dans les Provinces de Québec, Ont2rio.Nouveau 13ruuswlcb

Correspondants à i'Etvsngu.rs Ktats-Unis : New-York, Iloston
eliffaIo. Chicago ; Angleterre, France, Allemagne, Autriche. Italie.,



W. LAMARRE &
MARCHANDS DE

BOIS ET CMARRE]
Foin, llaille, Avoine, Etc

63o Avenue Atwater

(orreponIt,?ie fallwîl&é

TiKItifîONK Bti.t. W'ISTMOUN
MARCHAÂNDS : 1324.

ORAVEL & OUIMI
Agents d'Immeubles

Préts-Assurances - Successi

97 rue St-Ji

Tél- Bell Nlai,, 397, MO0

JARDINE UNIVERSAL R)
CLAMP DRIL

(PUc8881 o ROCOCI 9DnTOÏS01i do JO
Employée dlans toutes sortes dce
turcs pour les réparations urge.
machines.

iTous les ateliers <le machines et
mins de fer devraient l'emplc

Les consqtructeurs de ponts, les
de voies ferrépas et les ouvri

constructions métalliques et
besoin constamment.

A. B. JARDINE&
HE8PELER, ONT,

Tei. Esît 1999 Rêsdence
i2i1a, rue s't-E
Téléphone st-]

JOS. BINETT
E9ntrepreneur et Contrac

456, rue St-Charles- Borromnée, Il

ONTARIO SIIVERCGo.? L
MANUFACTURIERtS Iun

Cuillères, FourchettesCout
et Articles en PlaquE

Demandez notre Catalogue et nos C

soiIMai 6141-5142 Maroit

Charrand& Turgi
COMPTABLES

55, rue St-François.x
______ MONTRAL
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CIE Assurances
LA MEILLEURE METHODE DE

CONCLURE UN CONTRAT

Danis là discussion de ce sujet, il est
Slie'î a presuliner (lue l'agent d'assurance a

fait uiî travail préiinaire, qu'il connait

T 6o0. asscz bien son affaire et qîu'il a dcs ap-
titudes naturelles. Ces aptitudes, aucune
compaxgniie ne peut les donner et aucun
traité ne peut les inculquer. Pour réus-

touîmcît sir, l'agent adapte ses propres miétho-
des à l'homme qu'il sollicite, à l'occaa-

E T sion et aux circonstances. Il a besoin
de tact, d'initiative et de sens comlmun;

cins il doit posséder à un hîaut degré de la
eflues, force morale et mentale. La force pîiy-
NTIREAL sique est désirable, mîais heureusement

elle n'est pas absolument nécessaire.
On raconte d'Il ercule tîlie quoi -qu'il

fil. qu'il se tint debout, qu'il marchât ou
~TCHET qu'il fût assis, il é tait toujours vainqueur.

C'est avec l'esp)rit d1ferc<île que l'agent
doît approcher l'hiomme qu'il désire as-
surer. Il ne doit jamais envisager la
Possibilité d'une défaite. Sa volonté neirdîDo) doit jamais s'abaisser devant celle de

nianufac- son Flient. L'agent doit être convaincu
Utes aux (lu'il -combîat lu b' ,n c' 'iih'iat et que le

droit doit triomph>ler.
de elle- Dans son tra\ ail préliminaire, il a dit
)yer. faire preuve (le l>on jugement dans le
poseurs choix de I'holiinie à -assurer; il a dû se

crs en procurer à son sujiet assez de rensci-
i ont glnents, soit d'une source extérieure,

soit au cours d'une entrevue préalable,

Co. soit aut début de l'entrevue actuelle, afin
(létre à même de choisir le plan conve-
nant le mieux aux besoins du climat èt
dle déterminer le nmontant de la police
qu'il lPeut vendre en toute sécurité.

lenîsIl faut que l'agent choisisse le moment
Loi 8124 opportun d'une entrevue, c'est-à-dire

E qu'il doit choisir le momtent le plus favo-rable pour voir son client sans danger
~teur d'être interrompu. L'attituide mentale de

otél l'agent doit être correcte, sans quoi il
iontéal échouera probablement dans son entre-

prise. Le succès dépend plus de l'état
-- mental de l'agent que de tout autre fac-

~ MIED leur. Siau11 commencement de sa Mr-
ada. coue Pas sa léthargie, il ne peut pas s'at-

tendre à des résultats satisfaisants. Mais
ellerle, s'il le lève avec des idées optimistes, et
é. aborde ses clients avec un air souriant,

otntions. ceUX-ci souriront également et il cons-
tatera que la vie est bonne.

Les ennuis, les tribulations, tous les
snds obstacles S'évanouissent devant l'attitu-
rie 42 1<le triomuphante de l'homme à l'esprit

on droit et confiant en lui-même.
~OilQuand l'occasion opportune d'une en-

trevue est offerte, l'agent doit prompte-
avier nment désabuiser le client et lui faire com-

prendre qiu'il ne s'agit Plus de -la vieille
histoire qu'il a entendue autrefois, qu'il

Adresse par câbloram "Demeor"

L A. RIVET, C R.
* O. GLASS. Tàr son. lia. 7598
JOHN A. SUUJVAN. 17599

RIVf, OLASS & SULLIAN
Avocats, HarMsters. Avoué& et C.uésafro.

EDIFICE TRUST & LOAN Mora.

AiLEx. DESlMÂRTEÂAU
Comptable. An"wso

SPÉCLA11TÉ s - UqLiattan de Faillites.
Cempromta Efisotué.

54, 00, RUE NOTRE-DAME EST
MONTREAL

TRI..EL. MAIN 185,

I ICÂKDRZ ]BELANGER
Notaire, Comptable et Commisaire

No 30 rue St'Jaeoues, MONTREAL.
Argent à Prêter à4, 5 et 6

tHenry N. Chauvin, Geo. Harold Baker,
Harold Barle Walker

AVOCATSe
230 rue St-.Jfeque., Montréal

CARANO, TERROUX & CIE
BANQUIERS KiT COURiTIqE

48 rue Notre-Dame Ouest
MONTRBAÂL

Téléphone: Main i9g

FINDLAY 1lHOWARD
SAMITEO

onx rue Notre-Dame Ouest

Immeubles, Assurance,
Placement de Fonde

Théâtre ' Nationi Franiçais
SEMAINE ou le JANIMER 1 012.

LA DAME DE ST-TROPEZ
Par Anicet Bourgeois et Dennery.

Le R. MONTBRIAND
Architecte et Mesureur,

230 R». St-ndr" Montréal.



TENEZ-VOUS LES
Brique8 à Feu

g;Nu C; ;D

La supériorité incontestée des Briques à
Peu"Glnbog" t *"Gv rtsh fai q"u'ellessont le'pus faes ede le n u

biépue d'ue calu ex. m saSs sefendiler,. de dRngem.ts rapides de. tempt-rature a ns e ate n Ilsetaer
tu abeoeu les prianoeux naohsands.

Mciudert GI, là Mu Et*Jea,
Seul Agent pou le Canada

RASOIR "RADIUM" de
H1. BOI<ER & CO.

Affilé par les ouvriers les plus habileis, tous
experts dans leur partie. La anatière,la main
doeuvre cte fini de ce Rsoir sont parfaits;
chaque Rasoir est gai anti durer la vie d'un
homme. Demandez notre lirocbua e Gratuite

"%ome Pointers for Gentlemen who shave
themmeivea."

(Quelques indications pour les hommes qui
se rasent eux-mêmes.)

McGILL, CUTLERY Co.. Racia
Boîte postale, "80. Montréel

ÀÉ L Qt.-inoeillerie de tous genres.
Serrures Incrochetables, Etc.

~. JA. 8UReyRR
Iportateur Direct,

52, Boulevard St-Laurent,
MONTRIEAL

VIENT DE PAIRAITRE
Ia 46éme Edition de

L'ALMANACH ROLLAND
Pour 1012

Belle brochure de â24 pages contenant une
foule de renseignements de tontes sortes et
cinq haitoires inédites par des auteurs cana-
diens, dont
Un Resori, -Par A. Bourgeois,
Le Clos., - par Rodolphe Girard,
Jadis et Aujourd'hui, Par A. A. Decelles,
Le fer à cheval de ma tenue .5o.éine,

par Rodolphe Girard.
La CulgnMciée. par Rodolphe Girard.

PRIX 10~s franc iar Ienski14 et&.
LA COMPAýNE IJ. B. ROLLAND & FILS,

14 Rue SI-Vaneent. MONTREAL
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ASSURA NCE-(Suite)---------
n'aura pas à répondre aux vieux argu- ASSUIREZ-VOUS
ments d'entan. Il doit lui faire comipren- DANS
dre dès le début de l'entrevue qu'il parle

nirent son a(faire et v'oulant arriver à un

résutai eo PARCE Sel, Yaux sont aussi avantaeu
réulat QUE que ceux de n'importe que:lle.

L'agent doit exposer l'objet de sa "i- PA CE upu p e
MoPAC ýses poliuas sont plus ibéralee

site rapidement et clairement. Il doit QUE que celle de n'impotte quelle
colipaRfliC.

être bref et explicite; des remiarques ge- 30 PARCE ses garanties sont supérieu.
nérales peuvent être convaincantes, QUE rosi à la généralité de celIles des

autres compaginiest
mais il est rare qu'elles forcent un hoin- 4o PARCE La sagesse et 'lexpérience de

QUE - as direction sont une garan-me à prendre une décision. L'agent d'as- tie de succès pour les années
suac edoit pas perdre de vue que son I.PREfutures.suranc neRC Par-dessus tout, elle est une

but est de conclure une affaire; ýIe iiiê- QUE compagnie Canadienne.
me que le pecheur surveille tous les mou- Frnai es " capitaux res.
vements imprimés par le poisson à sa Qu1ébec pour* le bénéfice des
ligne pour s'assurer du moment psycho- Siège Social s 7 Place d'Armes
logique où il doit la lever, de même l'a- M NRA

gent surveille le moment précis où il de- _________________

-vra présenter le blanc de demxande d'as-
surance. L'agent ne doit pas trop parler.
il est assez difficile de détermiiner le ilio-_________________________
ment où il a assez pmarlé. Ses arguiments deýi- JOSEPH FORTIER
vent être clairs et à la portée de l'intel- Fabricant-Papetier
ligence du client. Il y a des moments, Atelier de Réglure, Reliure, Typo-
dans une entrevue, où un seul mot pro- graphie. Relie f et Gaufrage. Fabii-

cation de Livres de Coumptabilité.
noncé par l'agent-peut détruire tout l'ef- Porrnultet fournitures de Bureau.
fet des arguments prononcés auparavant. 210 rue Notre-Dame Ouest,

L'agent d'assurance doit avoir un Ian- (Angle de la rue St-Pierre). MON'TRÉAL.

gage concis, parler en toute consscience
et être prêt à faire face à tpute difficulté
qui peut se présenter; niais il ne doit ja-
mais faire naitre ces difficultés. Son btit Maison Fondée en s870
unique doit être de persuader, d'intéres- AUGUSTE COUILLARD
ser son client, de lui faire poser des IMPORYATZUR DIS
questions, de diriger sa pensée, d'exciter 1lerrousierls et Qluincaillerie, Vtrres A
sa curiosité, de tenir son esprit en alerte, 'Vitres, Peintures, ne.c
mais de ne jamais lui donner le temps Spécialité:s Poéles de toutes sortes
d'opposer un refus. Noie. 98* à )980 rue tt-PanI

L'agent doit complimenter son client Toutes Il et 14 8t-Amable, MONTRECAZ
pour son bon jugement et son discerne- La maison n'a psde Commis-voyageurs et
ment, chaque fois qu'il en trouve l'occa- fait bénéficier sesaclents de cette économie. At-

tention toute spéciale aux commandes par lasioný-en se rappelant toujours qu'un malle. Me..sieurs les marchands de la campagne
homme agit toujours plus vite d'après me-ar tucuhée.iaa pu bsprd
ses propres idées que d'après celles des
autres.

Bref, l'agent qui a appris la valeÙir de
l'honnêteté, du systènfe et de l'esprit in -____________________

dustrieux, qui peut penser et créer, qui TUE JOHN M1ORROW SCIEW, UNMITED.
se rend compte que l'action du client eni Manufacturiers de
perspective dépend plus de la ferme con- -Vis Faites à la Machine,
v-îction de l'agent que de tout autre fac- Vis de Pression,
teur, qui a assez d'énergie pour appor- Vis à Grosse Tête,
ter la plus grande attention à chacune Ecrous pressés à froid dans
de ses entrevues, cet agent obtiendra le Nte tous les genres.

Note ndrier pour l'année 10 12 est prît
plus grand succès; son nom restera atta- maintenant. Doeandez-en un exemplaire.
ché à celui de la compagnie et sera pro- Vos dévoués,

clam à a potérté.Tho John Morrow Sorew Llmlted.

LA PRINCIPALE DIFFICULTÉ qui se présente à l'homme inexpérimnenté entrant dans l'Assurance-Vie,
C'est de trouver des hommes Bons à Assurer. Cette difficulté disparait quand vous travaillez wur
une Coméagnie Indusirielle, dont les débits sont une mine inépuisable à la fois pour les al aires
ordinaires et les affaires industrielles.

THE UNION LIFE ASSURANCE COMPANY
BUREAU-CHEF A TORONTO, CAM.

Phu de por'teurs de polices au Canada que dans toutie autre Compagnie CenadienUe.-
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Téléphone Main 553

ESINHARI &-,EVANS
Agents prIncipaux

SCOfl'ISH UNION & NATIONAL
INSURANCE COMPANY

0F EDINDURCH

CERMAN AMERIOAJI
INSURANCE cO Pi~

NEW-YORK

et Courtiers Généraux d'Assurance.

Argent à prt*éter sus Biens Fonciers, aux
taux courants les plus1 lias. D>emande

directe sollicitée.

BUREAU:
EDIFICE LAKE 0F THE WOOD8,

39, Rue St-Sacrement, Montréal.

LA MANIERE DE SOLLICITER LA
CLIENTELE

Dé t ulis à autre, des, agents deîîîaî1-

dent aux lturcatx-chefs des ciiiiîpagniic-s
lý ,ur IcýqticIllesýIs trav;ailent qutelle est
la iiet lii uic c nlsiahIc dle réî)qildrc aux
luIjecti-tis, qui leur su)t laites, par les

Client.; quils 'îîllîcitent. Il eý,t difficeile (le

rci.ondru à ceinailies (le renseignie-
iiients d'unie mnière intelligente vil rai-
mirsn de la sait (nlede causses qui pein ent
s'ciescr,~lutfus quelques principes

généraux %tir lat man ière dle c uuiutre unt
c intrat lieus ent tire utîl' su sonlt
lienaîulie.

L 'attitude dltit liqi iir a quis nii sii-
cîteur s'adresse c -t généralemîen t Iii'usti-
iv.. L l.upart dlus huîi;iea t été sol-
licites si sînivelît pa ur dîtfercit cs cises

quisressembllent beaucoula itiu cer-
taini coirseiller miuniicipal, uit la coni-

tcptatil (le son devouir était die tuutjuutrs

ater tcantre~ la pjeta rai. sec.

(A suivre)

Table Alphabétique des Annonces

An> ,îîciiiî Cc; Co ........
Aqsiiratiee M <mt. 1<yal ..
Aylî;îer Con; 1. Milk...

Baker 8, Co.(Wte .
Italique île*Moltréal.
Banque d'Hochielaga..
Banque Naitionale .......
Banque NluIsoi.. .
Banque lîravinci.-le...
Bélanger. I...... ........
Binette, Jus .............
Bo,% rit Ltl........ .....
Baker & Ca ............
Bawser, S. F. & Co...
Bradie & Ilarsie.........

Caniada Life Assurance Ca
Cana'iian Nartlierii Ry...
Canauliaxi Pacifie Ry ...
Caîîadian P'ester .........
Ca uiailian 1'. stutu; C erra I
Canadiaxi Sait Ca ........
Ciîartrand & Turgeon..
Chauvin, Blaker & WValker.
Church'& Dwiglit ....
ICie Cai. Prod. Agricolts...
Cie. des Mloulins du Nord
Cie Française Pâtes Ali-

Inlentaires...........
Clark, WVm.. ... . .......
Comptoir Mobilier Fr. Can.
Con nars, Bras ..........
Cottam Bart ............
Couillard Auguste .......
Coaila & Britton ........

I)dlîluraia:l \V. Il .... ...... 46
I)esinarteau Alex ..... .... cý2

Dont. Carnners Co , ltd... ;
Domr. Cartridge.«... ..... 35
l'omissionî Registi r.........î o
Ilouigall Varnish Ca ....... 43
Dlouglas J. NI. & Co ...... ..

F.dwardIstitrg Starcli Co.,
l.t<l ......... .......... 1

F.sinhiart & Evans . ..
Exposition de Ferroni rie. 41

FideraI Life Assurance Co. 55
1,e, S & C 0....... ... ...... 3 1
Findlavy 8, Howard, L.td.. . 52

Fidelity' Phoenix Fire Insu-
rance Coa...............ý5

Forget Rodolp! e .... ..... 5o

Fortier Joseplh.. ..... .. .. .53
Furuya & Nishimiura ...... 19g

Gagnon, P.-A .....
Garand, Terroux & Cie 52

Gtnin, Trudeau & Cie. I
Gihb, Alex ...... ......... 53
Gillett Co., Ltd. (E. W.). . 2
GOnthier, Geo............ 39
Grau I Trunk Raiiway ... 4
Gravel & Ouimet ...
Gulon, Langlois & Cie .... 12

Hutton & Ce-- Clames) .... 48

Imperial Varnish Ca ... 4
International Varnish CO.. 4

Jiirdine & Ce'.. A. Il...... 52
joulas & Ca., Hienri ....... 2

Lacaille, Gendreau &'C e. 18
L.ake of the WVoods M. Co ý 6- j
L.ainîg Paçking & Prov. Co. 13
J.am11arle & Cie, M .. ....... 52

La Piévoyance ... ........ 5
La '-..uvcgarde............ 53
L.cslie & Co., A. C ........ 32

Li% (-i; ool & L.ords:n il C 55
Ll( Vil L.td FdN% ild........5
I.on('cn, G. & Accihhnt Co. ss
Luby ... ..... ..... .... 1

Marion & Marion ......... 14
Mar tin> Senour ... ........ 1
blatbssson's Fon'. ..... .... ,5
Malhiicu (Cie J. L.).,........17
Mýaxseî& Sot Daî d., 4o

Metropolitan Life lins. Co.. 55
Mlontbriand, L. R ... ..... 52

Mlontreal Canada ........ ç
Mlooney Biscuit MIfg. Co. >8
Morrow Screw, Lid., The

John ............ ........ 53
Mott, John P.. & Co ....... 18

Mutuelle du Commerce... 55
McArihur &Co. Ltd.- 32

McLaren & Co.(D.K.) .... 4

Nfun & Co.......... .... 14

New Victoria Hotel ....
Nova Scotia Steel Ca

Oui ida Çunmunitvy'..
Ontario Silver Ca ........

Page Never Drap Hlook Ca.
Ltd ..............

Pinchin, Johinson & Co...
Prévoyants du Canada [Les]

Quebec Stearnship.

Record Foundry ........
Plet, Glas% & Sullivan... .
Rolland & Fils, J. B..
Rowat-& Co ............

Saplia Mfg. Co., Ltd.
Sburley & Dietrich...
Simonds Canada S2w Co.

Ltd ..... ..........
Snap & Ca .............
Stonewall Jackson Cigars...
Sun Life of Canada...
Surs-eyer, L. J. A. ... ...
St. Charles Cond Milk Ca.
St. Liwrence Flotir Milîs..
St. Lawrence Sugar Ca

Tanglefoot ..... ... ....
Tai box Bras ..... .......
Théâtre National ........
Tippett,& Ca., A. P...
Truro Cond Milk Ca..
Uncle Sam Dressing Ca....
Union Life Ass. Ca. . i....
Union Mutual Life Ins. Ca.
Upton & Co. (The T.) ..

Verret, Stewart & Co., Ltd. 12

39 Western Asa. Ca .......... 55
48 Wilks & Burnett ......... 39

les Prévoyants du CanadaL
Assurnce Fonde de Pension

CAPITAL AUTORISE S500,000

Aohetez des Parts des Prévoyants s

Parce que c'est un placement sans
paril

Parce que c'est avec la plus petite
prime, la plus grosse rente;

Parce que c'tst la seule compagnie
à "Fonds Social" faisant une s.p...ciali.
té du Fonds de Pension.

Bureau à Montréal

Chambre 22,
EdIfice "La Patrie"

Bureau -Chef,-

133, rue St-Pierre,
.QUEBEC.
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ci PAS D'ANNEAU FAIBLE
Pas de Perte de Profits,

Vo ~ve. viîîîîîîîîît Il->. choses ý,v

Si-tl 'it le. lj<îi
'tic' ft'îîîîîe î'st I)*"Vii'' \ 011 <tuuIle-

Niais <'île ; liî. lia lus 51) > Lcs,

Si Io' Snî ilîî' est Cori et -ainsi
ilii le steciil - t que Il' liieU-;ým tri

n Vo, vli11('" 1 r tli t il <i i < îllgîriîeiî -
Votrv pi'' il '-4! , Iii <1 -- il ('atse

Niais si Ile qJl ente sac est ilnaît vais.

N on iuiiti<I' l a nt i b proi'si

>oîî -xî ta i 'liit>'1 1 îit <

Vous (l'u<e e ii'ntti que sur dix
-slts, quanid vous auriez pu nfar
sur le' mîontant tf)fqt de ses aelhats

.\e vi z-Û pas .1I« "tol en' n t
<ce qui'v.st I i Ln i-iîii itê dlans les ventes
d Ie l u

'Si les ventes sont ptlus fortes ' ue
jtaan, ces!,t pac que la lannîe VIVE
R( )SES done~ (1...i ric.slltllts 114 ~-

(lî i t ii t.-q If, etijî' l la 1<< t î <$1 e.

FIVE-ROSES est empaquetée,
au goût de votre cilientèle, en
barils êt demi-barils, ainsi qu'en
sacs de 7, 14, 24. 49 et. 98 Ibo.

Capacité journalière,
10.500 barils..

Chaque sac ou chaque baril déter-
nmine une chiaîne de Profits Pernia.
uients.

Et chaqute vente est un anneau
solide sans défaut ni faiblesÀ.e.

Y. i,:i vrai aussi (lue l'effort conN-
tant faitdans les grands moulins de
l'Ouest pour Maintenir *intégrité lit
FIVE- ROSÉS, vous amureql
profits perinanents. >

C'est la 5eure farine qui soit !pf
r<, t ;esu erve81''.- -

Siniplemcnt parce qu'elle n'a Ite
besoin de garantie.

Vendez de la farine de qualité'
non dans un ou deux barils, ni;uiý
dans tous les barils.

Vendez FIVE-ROSES-vendez-If
&'s MAINTENANT.

Ecrivez à votre Fournisseur- ci

à fiotre bureau le plus rapproché.
AGISSEZ! 1

LAKE 0F THE

Toronto, Otta ,

WODDS MILLJNG COMPANY, LlMITÉD.
"La Maieon Modè&e"..

London, St-jean, Keewatin, Winnipeg,

'vatirt ne bive Rose
IIIIIIIIIIIIIIIINon- Bla-nchie. Non* Metange

Montréal, Vancou'ei


