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Architectes canadiens en Chine

i vous demandez aux architectes canadiens com-

ment était le travail en Chine dans les années 1990,
ils vous feront sans doute des réponses hautes en cou-
leur. Certains n’ont eu a subir que de la frustration;
mais pour d'autres, ¢‘a été l'incertitude financiére.
C’était alors.

Le répertoire intitulé Celebrating Canadian Design in
China, établi par la Société canadienne d’hypothéques
et de logement (SCHL International), donne un apergu
de 76 projets réalisés par des firmes canadiennes d'ar-
chitecture aujourd’hui établies avec succés en Chine.
Voici quelques-unes des réalisations de ces firmes.

Une collectivité intégrée

La firme Hotson Bakker Architects a trouvé une
fagon d'obtenir un équilibre entre le développement
des grandes villes et la préservation de la beauté

voir page 5 — Architectes canadiens  Projet Street of Dreams d’Ekistics a Beijing

Le sondage révéle...
Les lecteurs de CanadExport sont satisfaits

ous remercions les quelque 1 000 participants au troisiéme sondage semestriel auprés des lecteurs de

CanadExport, réalisé par Decima Research Inc. a la fin de mars. L'équipe de rédaction de CanadExport
est heureuse de connaitre vos vues, qui lui permettent & la fois de vérifier qu'elle est dans la bonne voie et de
corriger le tir, le cas échéant, pour mieux répondre aux attentes des lecteurs.

Le rapport final complet est accessible sur Internet &

I'adresse www.cican.ge.ca (cliquer sur CanadExport

sous la rubrique Magazines). En voici les principaux

faits saillants :

* la plupart des répondants — de tous les secteurs
— sont d'avis que la publication leur fournit de
I'information utile sur le commerce et I'exportation,
notamment le calendrier des foires et missions com-
merciales & venir, |'information sur les programmes

et services offerts par Commerce international
Canada (CICan), les articles de fond sur des
organismes commerciaux internationaux et les
histoires de réussite d’exportateurs canadiens;

plus de 85 % des répondants ont jugé utiles I'infor-
mation, les renseignements sur les débouchés
éventuels, les contacts et les conseils fournis dans
le magazine CanadExport;

voir page 7 — Sondage sur CanadExport










Le secteur pétrolier et gazier indien en plein essor

I_ Inde est une des économies qui progressent le plus rapidement dans le monde, son produit intérieur brut devant croitre de
plus de 8 % cette année. Les besoins énergétiques croissants du milliard d’habitants que compte I'Inde ont modifié
I'environnement marchand, et il est devenu vital pour le gouvernement indien de revoir le secteur des hydrocarbures.

L'Inde produit seulement 30 % environ
du pétrole brut dont elle a besoin et a
do importer pour quelque 25 milliards
de dollars de pétrole brut et de produits
pétroliers en 2002 et 2003. Pour ac-
célérer I'expansion du secteur pétrolier et
gazier indien, 90 blocs ont été accordés
& des fins de prospection dans le cadre
de la New Exploration Licencing Policy
(NELP) au cours des quatre derniéres
années, contre 22 blocs seulement au
cours des 10 années précédentes.

Recherche de débeuchés
Les initiatives de prospection menées
dans le cadre de la NELP ont donné des
résultats encourageants, et des entre-
prises de prospection canadiennes
comme les sociétés calgariennes Niko
Resources et Canoro Resources ef
la société vancouvéroise Geo-Global
Resources profitent de ces débouchés.
En 2002, Niko, en association avec son
partenaire local, a fait, au large de
I'Inde, la plus grande découverte de gaz
naturel en mer du monde (14 billions de
pieds cubes). Le gouvernement indien
devrait offrir d’autres blocs pour la
prospection pétroliére et gaziere en
vertu de la NELP & la fin de mai 2004.
La Oil & Natural Gas Corporation
(ONGC), premiére entreprise de pros-
pection en Inde, a lancé récemment
une des plus grandes campagnes de
prospection en eau profonde jamais
lancées au monde par un exploitant
unique, qui coltera 3,4 millions de
dollars par jour au cours des trois
prochaines années. La ONGC met aussi
en branle un projet de 2,5 milliards de
dollars visant le redéveloppement du
champ pétrolier et gazier Bombay High
et offre des contrats de services & des
entreprises privées visant |'exploitation
de champs marginaux en mer et a terre.
Des entreprises comme les sociétés
calgariennes Precision Drilling et
Newsco Directional & Horizontal
Drilling ont obtenu récemment des
contrats importants de la ONGC.

6| CanadExport

Les sociétés pétroliéres et gaziéres
indiennes acquiérent activement en ce
moment des intéréts pétroliers & |'étranger
et souhaitent faire équipe avec des
entreprises canadiennes. ONGC Videsh
Limited (OVL), la branche des activités
outre-mer de la ONGC, a acheté & la
société calgarienne Talisman Energy
une participation de 25 % dans le Projet
du Nil supérieur au Soudan en 2003.

OVL a aussi acquis une participation de
20 % dans les champs pétroliers de
Sakhalin en Russie pour environ 2,5 mil-
liards de dollars et a des projets au
Myanmar, en Libye, en Angola, en
Syrie, au Vietnam et en Iran. En 2002,
la société Reliance Industries Limited
India a acheté a la société calgarienne
Calvalley Petroleum des intéréts de
20 % dans le Bloc 9 au Yémen.

Pour exploiter les sources d'énergie
nouvelles, le gouvernement de I'Inde a
accordé 16 blocs & des fins d'exploration
de méthane de gisements houillers. L'Inde
fait aussi partie d'un consortium réunis-
sant cing pays qui cherche du méthane
hydraté dans le Delta du Mackenzie au
Canada. Des programmes nationaux
visant le mélange de |'éthanol et de
I'essence et un projet pilote dutilisation
de biodiésel ont aussi été lancés.

Besoins énergétiques de I'Inde
Le gaz naturel découvert récemment

en Inde devrait réduire sensiblement
I'écart entre la forte demande de gaz
naturel et I'approvisionnement intérieur
relativement faible. Pour réduire encore

plus I'écart, plusieurs projets de gaz
naturel liquéfié sont prévus au pays. En
fait, la premiére livraison de gaz naturel
liquéfié en Inde en provenance du Qatar
est arrivée en janvier 2004,

U'Inde figure parmi les plus gros
marchés gaziers émergents de |'Asie-
Pacifique, et plusieurs pipelines sont
prévus au pays pour assurer le trans-
port du gaz naturel dont la quantité
disponible augmente. La Gas Authority
of India Limited posséde la majeure
partie de l'infrastructure indienne de
transport du gaz naturel par pipeline
qui s'étend sur 6 100 kilometres. Des
entreprises canadiennes, par exemple
les sociétés calgariennes Telvent
et Global Thermoelectric, four-
nissent déja du matériel et des services
aux sociétés indiennes qui exploitent
les pipelines.

Le marché indien en plein essor offre
des débouchés dans tous les sous-secteurs
de l'industrie pétroliére et gaziére. Pour
aider les entreprises canadiennes a
repérer les projets & venir, les possibilités
d'affaires seront annoncées toutes les
semaines dans le Alberta Electronic
Business Information System
(AEBIS). Ces données sur le marché
sont accessibles a toutes les entreprises
canadiennes. Pour plus de renseigne-
ments, communiquez avec M. Tristan
Sanregret (tristan.sanregret@gov.ab.ca).

De méme, une délégation indienne
sera présente au Global Petroleum
Show qui aura lieu du 7 au 10 juin
2004 & Calgary. Il y aura, lors de cet
événement, une séance sur I'Inde, le
8 juin & la Rotary House sur les terrains
du Stampede, pour les entreprises
canadiennes inféressées.

Pour plus de renseignements,
communiquez par courriel avec
Mme Madhu Toshniwal, hautcommissariat
du Canada & New Delhi, a I'adresse
madhu.toshniwal@dfait-maeci.gc.ca ou
avec M. Amitabh Arora, consulat géné-
ral du Canada & Mumbai, a l'adresse
amitabh.arora@dfait-maeci.gc.ca. ¥

a société Applied Courseware

Technology (ACT), petit fabricant de
logiciels de Fredericton, au Nouveau-
Brunswick, a récemment obtenu un
contrat de 800 000 dollars de Lockheed
Martin, une société aéronautique
reconnue mondialement comme chef
de file en conception, mise au point
et production de chasseurs a réaction,
de systémes de simulation & des fins
de formation militaire, de systémes
de défense et de systémes spatiaux.

Avec une douzaine d'employés seulement,
I’ACT a rivalisé avec 71 candidats inter-
nationaux pour la fourniture d'un outil de
développement de systémes de formation
dans le cadre du projet de 270 milliards
de dollars du F-35 Joint Strike Fighter de
Lockheed Martin. Spécialisée dans les
logiciels d’analyse et de conception de
systémes de formation, I’ACT construit des
modeles qui analysent en détail les besoins
en formation, indiquent les rendements
sur le capital investi et permettent de
déterminer la conformité des systémes aux
exigences et réglements donnés.

Offrant un service unique, I'ACT
travaille surtout avec de grandes organi-
sations trés réglementées, habituellement
du domaine militaire et aérospatial. Le
contrat de Lockheed Martin n’est quun
des contrats de plusieurs millions de dollars
que 'entreprise a obtenus jusqu'ici. Parmi
les autres organisations avec lesquelles
I'’ACT fait affaire, mentionnons les BAE
Systems, la Marine américaine, |'European
Aeronautic Defence and Space Company
et les Services techniques Lufthansa.

Cette clientéle dynamique ne s’est pas
constituée du jour au lendemain. Au milieu
des années 1990, I’ACT tirait 80 % de
son chiffre d'affaires de contrats du gouver-
nement fédéral canadien. A cette époque,
I'entreprise cherchait & se cramponner &
ces revenus et & pénétrer de nouveaux
marchés. M. Gerry Costello, fondateur et
président de I'ACT, a expliqué qu’en fant
que petite entreprise entrant sur la scéne
internationale, il importait de nous « en
tenir & ce que nous faisions de bien » et
de resfer concentrés sur les compéfences
trés spécialisées de ['enfreprise.

La société Applied Courseware Technology du Nouveau-Brunswick a obtenu un contrat avec
Lockheed Martin dans le cadre du projet F-35 Joint Strike Fighter de 270 milliards de dollars.

Quand I'ACT a commencé a s'étendre
aux Etats-Unis et en Europe, elle a investi
dans des études de marché et a fait
appel aux services des délégués com-
merciaux des ambassades et des
consulats du Canada aux Etats-Unis et
en Angleterre. Il était utile & M. Costello
et & |'entreprise de comprendre les
marchés locaux, de réduire les risques
et de se faire connaitre des principaux
contacts dans |'industrie. En fin de
compte, c’est la solide réputation de
I'entreprise qui lui a permis de prospérer
sur la scéne internationale.

Un bon conseil

M. Costello recommande aux entreprises
canadiennes désireuses d'étendre leurs

activités & |'étranger de se faire
connaitre des principaux fournisseurs
mondiaux dans le domaine, que ce
soit par |’entremise d'une ambassade
ou d'un consulat du Canada ou par
toute autre source au niveau fédéral
ou local. Les avantages & long terme
d'une réputation forgée de bouche &
oreille peuvent mener & une association
positive avec un produit ou une entre-
prise prospére. L'ACT prouve qu'une
brillante réputation peut grandement
faciliter I'atteinte d'objectifs sur la
scéne internationale.

Pour plus de renseignements,
rendez-vous & www.integrator.com. s

femmes entrepreneures;
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Sondage sur CanadExport — ... i

o les répondants ont jugé trés utile le site Web en général;

o plus de 85 % des lecteurs de CanadExport qui consultent la version en ligne
recommanderaient le site & des collégues;

e les répondants apprécient tout particuliérement les suppléments détachables qui
sont axés sur une zone géographique donnée ou les sujets précis comme les

e chaque exemplaire de CanadExport est lu, en moyenne, par trois personnes,
a savoir I'abonné et au moins deux de ses collégues;

* les zones qui intéressent le plus les lecteurs dans |'optique de I'exportation sont
les Etats-Unis, suivis de |'Europe et de |'Asie-Pacifique.
Les résultats de ce sondage ont une marge d’erreur de plus ou moins 3 %,

Pour plus de renseigements ou pour faire part de vos commentaires,
communiquez avec CanadExport, courriel : canad.export@dfait-maeci.gc.ca. ¥

- www.maedi-dfait.gc.ca/ canadexport




AGRICULTURE ET AGROALIMENTAIRE

Miami, FLORIDE — les 2 et 3 décembre 2004 — L'Americas
Food and Beverage Trade Show and Conference est
la manifestation commerciale idéale pour faire connaitre sur les
marchés des Amériques vos produits et services du domaine
des aliments et boissons. Pour plus de renseignements,
communiquez avec le consulat du Canada & Miami, tél. :
(305) 579-1600, téléc. : (305) 374-6774, courriel : miami-td
@dfaitmaeci.gc.ca, site Web : www.worldtrade.org/food.

INDUSTRIES DES ARTS ET DE LA CULTURE

HeLsiNki, FINLANDE — du 28 au 31 octobre 2004 — Helsinki
Book Fair 2004 est une foire commerciale internationale
annvelle qui s'adresse aux professionnels du livie comme au
grand public. Pour plus de renseignements, communiquez
avec |'ambassade du Canada en Finlande, tél. : (011-358-9)
22-85-30, téléc. : (011-358-9) 60-10-60, courriel : hsnkitd@dfait-
maeci.gc.ca, sites Web : www.canada.fi ou www.finnexpo.fi.

PRODUITS DE CONSTRUCTION

JakarTA, INDONESIE — du 29 septembre au 4 octobre 2004 —
Building and Construction Indonesia est une exposition
sur le matériel et les matériaux utilisés dans le secteur du bati-
ment. Pour plus de renseignements, communiquez avec
I'ambassade du Canada & Jakarta, tél. : (011-62-21) 525-
0709, téléc. : (011-6221) 571-2251, courriel : jkrta-td@dfait-
maeci.gc.ca, site Web : www.maeci-dfait.gc.ca/jakarta.

PRODUITS CHIMIQUES

Mumsal, INDE — du 3 au 5 novembre 2004 — India-Chem
2004 est la principale exposition-conférence internationale &
étre présentée dans ce pays; elle porte sur les produits chimiques,
les produits de la pétrochimie, les produits pharmaceutiques,

la technologie des machines d'usine et les systémes de contréle et
d'automatisation. Pour plus de renseignements, communi-
quez avec le consulat général du Canada & Mumbai, tél. : (011-
91-22) 287-6027-30, téléc. : (011-91-22) 2875514, courriel :
mmbai@dfaitmaeci.ge.ca, site Web : www.indiachem2004.com.

PRODUITS DE CONSOMMATION

MiLan, ITaLE — du 17 au 20 novembre 2004 — L'exposition
biennale Sicurezza 2004 est une exposition internationale axée
sur le matériel et les composants du domaine de |'électronique,
de l'éclairage, de la sécurité et de |'automatisation pour les
électroménagers. Pour plus de renseignements, commu-
niquez avec le consulat général du Canada & Milan, tél. :
(011-39-06) 6758-1, téléc. : (011-39-06) 6758-3900, courriel :
milantd@dfaitmaeci.gc.ca, site Web : www.canada.it.

INDUSTRIE FORESTIERE

DurBAN, AFRIQUE DU Sub — du 12 au 14 octobre 2004 —
L'African Pulp and Paper Week est une conférence inter-
nationale sur les fibres ligneuses et non ligneuses et sur les
questions qui concernent la sécurité, la biotechnologie et |'éco-
nomie. Pour plus de renseignements, communiquez avec
le hautcommissariat du Canada & Johannesburg, tél. : (011-
27-11) 442-3130, téléc. : (011-27-11) 442-3325, courriel :
jobrg@dfait-maeci.gc.ca, site Web : www.canada.co.za.

INDUSTRIES DE LA SANTE

DuBaAi, EMIRATS ARABES UNIS — du 10 au 12 octobre 2004
— Le 2004 International Emergency Medical Services
Congress est une rencontre régionale de décideurs clés du do-
maine médical venus de partout au Moyen-Orient. Pour plus
de renseignements, communiquez avec Venky Rao (repré-
sentant de |'organisateur), tél. : (905) 896-7815, courriel :
arabhealth@rogers.com, site Web : www.arabhealth-ems.com.

METAUX ET MINERAUX

ARAXA, BRESIL — du 17 au 21 octobre 2004 — EXPOGEO
2004 est un congrés international de géologie axé sur les con-
séquences économiques, sociales, scientifiques et environnemen-
tales de |'exploitation miniére. Pour plus de renseigne-
ments, communiquez avec le bureau commercial du gouver-
nement du Canada & Belo Horizonte, tél. : (011-55-31) 213-
1651, téléc. : (011-55-31) 213-1652, courriel : infocentre-spalo
@dfait-maeci.gc.ca, sitt Web : www.canada.org.br.

MULTISECTORIEL

Mumeal, INpe — du 28 au 30 octobre 2004 — La foire com-
merciale Broadcast India 2004 a pour théme la création,
la gestion et la diffusion du contenu dans le domaine de la
télévision, du cinéma et du multimédia. Pour plus de
renseignements, communiquez avec le consulat du Canada
& Mumbai, tél. : (011-91-22) 287-6027-30, téléc. : (011-
91-22) 287-5514, courriel : mmbai@dfait-maeci.gc.ca,

site Web : www.saicom.com/broadcastindia.

INDUSTRIES DES SERVICES

MuNicH, ALLEMAGNE — du 4 au 6 octobre 2004 — Expo
Real 2004 est une exposition internationale axée sur le
domaine de I'immobilier. Pour plus de renseignements,
communiquez avec |'ambassade du Canada & Munich, tél. :
(011-49-30) 203120, t8léc. : (011-49-30) 203-121-15,
courriel : brlintd@dfait-maeci.gc.ca, sites Web :
www.kanada.net ou www.exporeal.net. %

Service des renseignements

Le Service des renseignements de Commerce international Canada et d'Affaires
étrangéres Canada offre aux exportateurs canadiens des conseils, des publications

et des services de référence. Les renseignements de nature commerciale peuvent étre obtenus par téléphone au 1 800 267-8376, région
d'Ottawa : (613) 944-4000; par télécopieur au (613) 996-9709; ou encore en consultant le site Web (www.maeci-dfait.gc.ca).

Refourner toute correspondance ne
pouvant étre livrée au Canada a :
CanadExport (BCS)

125, promenade Sussex

Ottawa, Ont. K1A 0G2
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