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TISSUS ET NOUVEAUTES

Vous voulez le plus Nouveau,
n'est=ce pas?

Ce qu'il y a de plus populaire et de plus
nouveau cette saison est le ‘“‘Shadow Voile.” Nous
e

'avons pour détailler A $1.50.

En plus I'Etoffe a Robes “ Rekartah ’ —

vendue par nous seulement. Nous avons diffé-

rentes qualités de $1.00 a4 $1.60,

Nous avons encore:

Clan Tartans.
Eoliennes unies et de fantaisie.
Mousselines « “

.
qui vous sont demandés tous les jours,

Une de nos lignes spéciales est la * Soie
Tamoline " de fantaisic bleue et grise — exacte-
ment ce qu'il faut pour costumes d’été, Cette

ligne peut étre détaillée a $1.50.

Si vous ne pouvez venir, en-

|'“'\'('Z votre ('”l”’”””(lt' a ' ‘ r ‘

y
notre Département d'Ordres I II‘I ‘\ |{ I{I“".k ( ‘. Ll ‘l
par la Malle et “ faites-le . . L] " .

dés a présent.”

MONTREAL.
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ASSOCIATION DES MARCHANDS-DE.
-TAILLEURS DU CANADA,

Section des Marchands de Nouveautés,

Succursale e Montréal

Une réunion des Marchands de Nou-
veautés de Montréal, succursale de 1'As-
soclation des Marchands-Détailleurs du
Canada, Inc,, a en lien le ler juin, dans
le nouveau local de I'Association, 270 rue
Ste-Catherine.

Etaient présents: MM. Arcand, vice-
président; J. A, Beaudry, Isidore For-
tier, Paul Vermette, J. A. Marchand, Ber-

trand, Gareau, A. Roulean, Viau, Gaudin,
Lecomte, Lafrance, ete,, ete,

Aprés lecture et ratification des mi-
nutes de la derniére assemblée, on i
discuté la question du pigue-nique an-
nuel.

Il a été résoln que ce pique-nique, doat
la date avait déja é1é fixée an 19 juillet,
aurait lien & I'lle aux Nolx. Le repas se-
ro pris chez M. Goyette, restaurateur,
dont le menu ainsi que le prix qu'il de-
mande ont été trouvés satisfaisants. e
prix du passage a 6té fixé a $1.25; les
enfants paieront $0.75.

Quatre courses, avee prix, seront orga-
nisées pour les enfants, deux pour gar-
cons et deux pour fillettes,

Le programme, soumis® par M,
dry, a 6té accepté,

Réunion A 8 heures et demie et départ
A 8§ heures. Retour & § heures,

Il a été ensuite proposé par M. Boivin
que le bureau provincial fasse des dé-
marches auprés de la législature pour ob-
tenir que les juges de paix alent le drott
de statuer dans les cas de réclamations
pour dettes ne dépassant pas ¢100, Sila
législature donnait ce pouvoir aux juges
de paix, beaucoup de frals seraient évi-
tés anx détalllenrs dans le recouvrement
des sommes d'argent qui leur sont duea.

Cette proposition a été adoptée, et
I'assemblée s'est ajournée,

Beau

ASSOCIATION DES MANUFACTU
RIERS CANADIENS

Excursion au Nord-Ouest et & la Céte du
Pacifique

Assemblée annuelle

L'Association des Manufacturiers Ca
nadiens tiendra cette année son
blée annuelle & Winnipeg les 17, 18 et 19
septembre prochain

Il n'y a pas & douter qu'un grand nom
bre des membres de l'Assoclation pren
dront part aux travaux de l'assemblée;
I'Ouest s'est tellement développé en ces
dernidres arvdes que les manufacturiers
voudront
plis et se rendre compte des perspecti

Assem

censtater les progrds accom
ves d'accroissement de leurs propres af
faires dans cette partie du pays.

C'est sans nul doute dans cet ordre d'l
dées que les esprits dirigeants de |'As
sociation ont formé le projet d'wne ex
cursion dans le Nord-Ouest et & la Cote
du Pacifique aussitéot aprés 'assemblée
annuelle. Une excursion a la Cote du Pa
cifique en 1903 sous les auspices de I'As
fon des Manufacturiers a obtenu un
tel succdés qu'il n'est pas douteux que
I'excursion projetée en aura un sinon
plus grand encore, an moins égal.

Voicl, en raccourcl, le programme de
l'excursion: Départ de Montréal le 14
septembre par le C. P. R.; arrivée A Win-
nipeg le 16; Convention les 17, 18 of 19
Départ de Winnipeg le 20, par le C. P, R.
pour Regina, Mosse Jaw et Calgary ot
Banff on les excursionnistes feront sé
jour pendant un jour entier et deux sol
rées, puis départ pour Vancouver et Vie-
toria.

Au retour les excursionnistes emprun
teront la voie du Canadian Northern de
BEdmonton & Winnipeg avec arréts va-
rlant de une A treize heures aux endroits
suivants:  Glacler, Bdmonton, Battle-
ford, Dauphin, Neepawa, Winnipeg, Ke-
nora, Fort William et Port Arthur. Le

retour & Montréal anra llen le 4 octobre
aprdés une absence de 21 jours tant en
voyage qu'a la Convention,

Las billets de passage pour cette exeur-
pourront étre obtenus qu'aux bu-
reaux de I'Association Manufactu-
riers Canadiens,

slon ne

des

L'excursion n'aura lien que si un nom-
bre  suffisant  d'adhésions  est  obtenu
avant le 25 juiliet prochain

L'excursion est exclusivement réservée
aux membres de I'Assoclation des Manu-
Canadiens qui pourront étre
accompagnés de leny femme ou de mem-
bres de leur famille

Tous renseignements

facturiers

complémentalres
Secré-

seront s'adressant an

talre de I'Association & Toronto.

donnés en

HAUTES ETUDES COMMERCIALES

Fondation d'une Ecole & Montréal

Une heurcuse nouvelle a été annon-
cée au début de cotte «omaine an mon=
de commercial,

Une Eeole de Hautes Btudes Com-
merciales dont la eréation avait ¢é de-
mandée par la Chambre de Commeree
du District et de Montréal serait pro-
chainement fondée & Montréal sous la
direction de  I'Université  Laval de
Montréal  avee Pappui du Gouverne-
ment Provineial,

En méme temps, 'Eeole Polytechni-
que est assurée 'une  subvention an-
nuelle qui lui permettra d'établir qua-
tre  laboratoires  destinés a compléter
soienseignement. L'Ecole Polytechni-
que devea donner asile au moing tem-
porairement a 'Ecole des Hautes Etu-
des Commerciales, ("est aussi, croyons-
nous, griice a 'appui de la Chambre de
Commerce que I'Beole Polytechnique a
obtenu la subvention qu'elle sollicitait.

Il y a six ans, £i nous ne nous trom-
pons, que la Chambre de Commerce du
Distriet de Montréal s'est pour la pre-
miére fois occupée de la questiva Jde
I"établissement d'une Eeole de Hautes
Etudes Commerciales,

En 1900, M. F. X. Perrault qui re-
présentait la province de Québec i
I'Exposition Universelle de Paris en-
voyait & la Chambre de Commerce le
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programme officiel de I'Ecole des Hau-
tes Etudes Commerciales Jde Paris, M.
Geo. Gonthier, un des membres de la
Chambre de Commerce, prenait com-
munication de ce programme et faisait
connaitre & son tour, par une lettre qua
publiée le Bulletin de la Chambre de
Commerce du ler décembre 1900, le
programme d’une Ecole similaire fon-
dée en 1900 & New-York, sous le nom
de “The New York University School
of Commerce, Accounts and Finance.”

Dans sa lettre, M. Geo, Gonthier es-
pérait qu'avant longtemps une Ecole
des Hautes Etudes Commerciales serait
fondée sous I'égide de I"Université La-
val.

Sans suivre pas i pas cette question
4 la Chambre de Commerce, disons
qu'd la séance du mardi 22 mai der-
nier, M. Geo. Gonthier, appuyé par M.
Alp. Desjarding, proposait la  résolu-
tion suivante qui a été adoptée & 'una-
nimité:

“Considérant qu’il est de Vintérdt gé-
néral que l'enseignement commercial
goit, dans notre pays, élevé au rang de
I'éducation universitaire ainsi que dans
d’autres pays comme la France, la
irande-Bretagne et les  Etats-Unis;
eonsidérant que les autorités de 'éeole
Polytechnique ont  sollicité 'aide du
gouvernement provincial pour la eréa-
tion d'une école des hautes études com-
mereiales ; considérant yue, sous le con-
trole de cette institution de haute va-
leur, les cours de hautes études com-
merciales suivraient un développement
scientifique et aideraient au progrés
commercial du Canada;

11 est résolu que la Chambre de Com-
merce approuve enticrement les  dé-
marches faites par I'Ecole Polytechni-
que auprés du gouvernement provin-
cial et elle espére que le gouvernement
contribuera & cette oeuvre de progrés
national en faisant justice a cette re-
quéte.”

Comme on I'a vu plus haut, la ré-
ponse du gouvernement ne g'est pas fait
attendre.

Nous félicitons de leur suceds les
membres de la Chambre de Commerce
et plus particulierement les promoteurs
de 'idée et de sa prompte action le
gouvernement qui a pleinement réali-
sé les voeux formulés par la Chambre
de Commerce,

Mais ce n'est pas tout que de chéer
une Ecole des Hautes Etudes Commer-
ciales. 11 faut a cette Ecole des ¢léves,

Les éléves me manqueront pas, nous
ne dirons pas si elle est largement ou-
verte i tous les candidats, mais si, sim-
plement, elle n'est pas trop fermée.

Un de nos confréres quotidiens fait
cette déclaration: “L’inscription aux
cours de la nouvelle école ne serait per-
mise qu'd ceux qui auraient fait des
études classiques complétes.”

TISSUS ET NOUVEAUTES

Nous craignons bien, s'il en est ainsi,
que I"Ecole soit peu fréquentée et qu’el-
le ne réponde pas au but que se propo-
saient les membres de la Chambre en
votant la résolution que 'on sait.

Les études classiques ne sont pas le
chemin qui conduit & la carriére com-
merciale; elles ménent plutdt, chacun
le sait, aux professions dites libérales,
Que I'lcole soit ouverte aux bacheliers,
nous le comprenons sans peine, nous
le demandons méme; mais quelle ne
soit ouverte qu'a eux, voild ce que nous
ne pouvons admettre, Tous les fils de
commercants ne font pas, & beaucoup
Q'exceptions prés, leurs études classi-
ques; ils suivent de préférence des
cours commerciaux et se lancent au
plus tot dans la carritre. Les cours
classiques retiennent trop longtemps
les enfants au collége au gré des pa-
rents qui dirigent leurs enfants vers la
carritre commerciale; aussi beaucoup
de gens, méme fortunés, préférent-ils
les préparer par un cours commercial
i entrer jeunes dans le commerce pour
les former & la pratique des affaires,

Qu'on exige des candidats & 1'Ecole
des Hautes Etudes Commerciales qu'ils
soient suffisamment instruits et intel-
ligents pour en suivre les cours avee
fruit, c’est parfait; mais pourquoi leur
demander d’avoir acquis des connais-
sances littéraires qu'il n’est nullement
utile de posséder méme dans les plus
hautes situations que peut offrir le
commerce, I'industrie ou la finance.

1 Ecole des Hautes Etudes Commer-
ciales de Paris n'exige pas des candi-
dats qu'ils soient munig du diplome de
bachelier pour suivre les cours, mais
elle admet sans examen en premiére
année, les jeunes gens munis du diplo-
me de bachelier &s lettres ou &s scie
ces, aingi que les bacheliers de Pensei-
gnement secondaire spécial. Les candi-
dats non munis de ces diplomes ont &

subir un examen éerit et un examen ’

oral.

L'examen écrit se compose de:

10. Une narration (1 heure 1-2) 3

20. Un sujet de mathématiques (2
heures) 3

30. la traduction, avee T'aide d'un
dietionnaire, d'un texte francais en an-
glais ou allemand, au choix du candi-
dat (1 heure).

I’examen oral comprend :

1o, Larithmétique, 'algébre, la géo-
métrie ;

20. La physique, la chimie, I'histoire
naturelle;

3o, La géographie générale;

40. L'histoire de France;

5o, Llexplication d'un texte anglais
ou allemand.

Toutes les matiéres comprises dans
le programme détaillé de l'examen
sont également obligatoires, Les candi-
dats dont les connaissances sur I'une

des matidres sont reconnues insuffisan-
tes, ne peuvent &tre admis. Les compo-
sitions éerites peuvent  s'appliquer &
toutes les matiéres du programme, Une
rédaction correcte, une éeriture régu-
lidre et trés lisible en sont les condi-
tions essentielles,

Les éléves étrangers sont admis a la
suite d'un examen particulier, destiné
i constater qu'ils peuvent suivre les
cours de I'Ecole,

(est, en effet, tout ce qu'on doit de-
mander & un éléve, cest qu'il ait suffi-
samment d'instruction ot d'intelligence
pour profiter des legons qu'il vient
chercher & 1'Ecole.

Nous sommes absormment certains
que tous les bons éléves de nos colléges
qui ont suivi avee fruit un cours com-
mercial pourraient subir heureusement
I'examen d’admission que nous avons
indiqué plus haut et suivre avee snccés
les Cours de 'Ecole des Hautes Etudes
Commerciales.

Qu’on ouvre done toutes grandes les
portes de cotte école aux jeunes gens
qui par leurs études premidres se sont
préparés & profiter des lecons que don-
neront les  professeurs  de 'Eeole des
Hautes Btudes Commerciales,

TAXES ET LICENCES DE COMMERCE
ET DE COLPORTEUR

Un de nos abonnés nous demande si
un conseil munieipal a le droit de le tax
er: 1o pour tenir magasin général; 2o
pour tenir de la petite bidre et des sucre-
ries et 30 pour tenir une maison de pen-
sion.

La taxe pour tenir de la petite bidre
et des sucreries devrait se confondre
avec celle du magasin général; cette
dernidre seule devrait &tre payée, le
commerce de petite bidre et de sucreries
rentre dans un commerce général,
comme d'ailleurs I'indigue le nom. Nous
engageons done notre lecteur & protester
contre la taxe pour petite bidre et sucre-
ries, & condition toutefois que ce com-
merce ne se fasse pas en dehors du local
du magasin général.

En ce qui concerne la taxe pour mai-
son de pension, nous engageons notre
abonné A s'assurer §'fl n'existe pas un
réglement municipal spéeial & cet effes
dans sa localité.

Nous ne voyons rien dans le Code Mu
rleipal qul permette & une municipalits
d'Imposer deux taxes de licence de com
merce A un méme commercant.

Nous répondrons au méme abonn®
qu'un colporteur doit, en outre de I
taxe qu'il pale an gouvernement provin-
clal, payer la taxe imposée sur les coi-
porteurs dans chacune des municipalités
ol telle taxe existe quand il y fait af-
faires. '

B
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D’ASSORTIMENT

——EN TEMPS OPPORTUN—

Voici maintenant le temps d'avoir 1'assortiment com-
plet en marchandises appropriées pour la saison.

Nous sommes en position de pouvoir suppléer A vos
besoins.

Nos différentes lignes de Marchandises pour la saison
des chaleurs sont de ventes courantes.

Corps et Calegons Balbriggan-Uni et de fantaisie

Corps et Calegons Laine Naturelle Légére.

Pour Messieurs et Gargons.

Corps de tricot légers, pour Dames et Fillettes,
dans un choix 'vu'lé de patrons et tissus.

Bas de Coton et de Cachemire de toutes des-
cripti en grand ité

Bas de Coton tricot uni, Bas en tricot A cbtes,
Bas de Coton “indéchirable” Buster Brown, pour

gargons, Bas de Lisle, Bas de Dentelle de fantaisie
en Noir et Tan,

Chaussettes de Fantaisie pour Messieurs, Cache-
mire, Coton, Lisle, Dentelle en Noir, Tan et Com-
binaisons de Couleurs.

Gants de Coton, Taffetas, Soie, Lisle, Dentelle,
Collets de fantaisie, Mouchoirs, Lingeries Blanches,
Blouses en Sateen Noir, Alpaca, Lawn Blane, ete.

Nous défions toute concurrence loyale.

Comparez nos valeurs et nos prix, ce vous sera une
étude A la fois intéressante et profitable.

Pour vos commandes d'assortiment, voyez I'un de nos
voyageurs qui sont continuellement sur lenr terrain res-
pectif, ou adressez-nous votre ordre directement,

Nous faisons une spécialité des Commandes par la
Malie.

A. Racine & Cie

340-342 rue St-Paul, MONTREAL.




COSTUME TUXEDO GRIS

La derniére création pour la salson
d'été est le costume Tuxedo gris, illus

*tré par les figures 653 et 654. Les étoff

représentées sont un worsted gris pal
pour le veston et le pantalon et un “vest
ing” fantaisie pour le gilet

TISSUS ET NOUVEAUTES

gorge est assez profonde. Les revers sont
en sole jusqu'an bord et mesurent 214
pouces A Vincision. Le collet mesure i}
pouce A l'incision et en arriére Les
bords sont piqués Invistbles et les coun
tures sont unies. Les poches n'ont was
de pattes. Les madches sont finies par
une fente ouverte

Tuxedo

I
Mesure & laiselle

s Mesures

Longuenr de la taille
Longucur totale

1re mesure d'épaule
2¢ mesure d'épaule

Le veston est ample sur la poitrine,
dessinant la taille et flottant sur les
hanches. Pour un homme de taille or
dinaire, & pieds, 8 pouces, 1a longueur
est de 32 pouces. Le dos a une couturs
at milien et des fentes de ¢6té, d'nae
longueur de 9 pouces. Les épaules sont

d'une largeur et d'un fini naturels. La

Le gllet & un rang de boutons, a un
collet chdle. L'ouverture est en formo»
de V. 11 se ferme par trois boutons. ]
bas a une échancrure de trois pouces,

Le pantalon ¢

ample sur les hanches
et dessine la jambe A partir du genou
Jusqu'en bas; !I mesure de 18 1-2 A 12
pouces au genou et de 16 & 16 1-2 poucas
dans le bas,

Mesure d'omoplate avee * al
lowance™

Poitrine

Ceinture

Hanches

Tirez & angle droit les ligues

De A A B, 9 38 pouces

De B A C, 34 pouce

De A & D, 17 pouces,

sont les suivi

antes

9 3-8 pes

17

82 12

12 1-2

17 34
4
b d
-

13 pes

38 "

34

39

AF et AL
-~
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Zomment on Tait de I’ Argent a vendre des Fourrures

L y a beaucoup d'argent i faire pour
le marchand de détail dans la vente
des fourrures, Mais—caril y a un

gros “mais” —tout marchand doit se rap-
peler que les *‘fourrures doivent étre recom-
mandables.” 11 est vrai qu'un seul client ne
fait pas tout le commerce, mais un client
mécontent peut faire beaucoup contre un
commerce déja bien établi

Si vous vendez des fourrures & un
homme, cette année, et qu'il en soit satis-
fait, vous Otes certain que annde pro-
chaine, il reviendra vous voir s'il a encore
besoin de quelque chose dans cette ligne.
Et ce n'est pas tout ; il varlera i ses amis
de son achat, et ce s wtant d'affaires
de plus pour vous,

Maintenant, les Fourrures de Paguet,
vous donneront cet heurenx résultat
dans votre commerce, si vous les tenez.
Elles sont fabriquées par la plus vaste
manufacture de fourrures du Canada, par
des experts dont les connaissances et

I'habileté ont été transmises de pire en
fils pendant des générations,

Voiei au centre des affaires de ce genre
pour le Canada, une manufacture amdé
nagde pour la transformation des peaux
vertes en vitements de toutes sortes, des
patrons les plus nouveaux et les plus re
cherchés, comme Manteaux, Echarpes,
Etoles, Manchons, Casques, Gants, en un
mot, tout ce qui est fait en fourrures.

Nous employons les méthodes les plus
modernes pour la teinture et le fini des
effets. Nous ne prenons que les fourrures
des animaux tués dansle bon temps, c'est-
d-dire quand elles sont le plus épaisses.
Nous en faisons des vitements qui sont
parfaits dans tous les détails, tels que
teinture, coupe et couture ; du moins
aussi parfaits que le permettent l'expé-
rience et 'babileté humaine

Désirez-vous voir nos fourrures ? En-
voyez-nous une carte postale et nous met

trons votre nom sur la liste des clients
S22l A visiter.

J. ARTHUR P AQUET, QllébCC. Succursales a Winnipeg, Toronto, Ottawa,

RUBANS

Montieal et St-Jear, N.B.

RUBANS

PRENEZ CECI EN NOTE

Nos VaLeurs EN RuBaNns satisfont les ACHETEURS LES
Prus DirriciLes du Canada. Ils savent ou obtenir les
marchandises CorRRECTEs, et ou ils peuvent compter que

leurs demandes recevront [attention voulue durant

TouTE LA SAIlsoN.

The D. McCALL CO., ui

MITED
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De D A E, 6 pouces,

De A & F, 3212 pouces.

Aux points B, C, D, E et F, menez la per
pendiculaire AF.

De B A P, 19 pouces.

De P & Q, 2 pouces.

De Q A R, 12 pouce.

8 est A midistance entre B ot P,

De 8a T, 3 12 pouces.

Au point T abaissez la perpendiculaire
TZ.

Appliguez la mesure d'épaule 13, de B 2
T. Elevez la perpendienlaire.

W est & midistance entre b et T,

De W a Y, 112 pouce.

Au point T élevez la perpendiculaire.

De Y & X, 1-2 pouce.

An point X, menez la perpendiculaice
X-22.

De 22 & 24, 1 pouce.

Tirez la ligne 32-24.

De C & G, 14 de la poitrine.

Au point G, menez la  perpendiculalro
GN.

De N a J, i 12 pouce,

De J A K, 34 pouce,

De A A L, 18 de la poitrine, plus 3-4 Jd«
pouce.

De L A M, 58 de pouce.

Tirez la ligne LK.

Ire D & 4, 12 pouce,

Tirez la ligne G4 et abaiss
diculaire. Formez le dos

De F a N, 14 de pouce,

V est & mi-distance entre T et Q.

De Z & 8, 1-2 de la mesure de ceinture.

Au point 3, abaissez la perpendiculaire

2 est & midistance entre Z et 3. Tirez
la ligne 6.

Appliquez la premidre mesure d'épanls,
12 1-2 pouces, de A A M et de N & 6,

Apnliguez la deuxidme mesure d'épaule,
deBaHetde UAT.

Tirez la ligne 6-7-8.

De 6 & 8, 14 de pouce de moins que de
Ma K.

Formez I'épaule et l'entournure du bras,

Menez la perpendiculaire 610, 146 de Ia
poitrine.

Menez une ligne arrondie 10-R-3.

De 10 & 11, 16 de la poitrine, plus 1
pouce.

De 6 & 9, 1-12 de la poitrine.

Tirez la ligne 9-11 et formez la gorge.

De 16 & 17, 2 12 pouces.

Appliquez la mesure de hanches, 19 1.2
pouces, de 18 & 5 et de 17 & 19,

De 19 & 20, 2 pouces.

z la perpen-

[
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Menez la perpendiculaire 20-21.

Tirez la ligne 21-19-23.

De 23 & 25, 1 pouce.

Formez le ¢0té du devant en le réduisant
d'une couture en Y,

De 24 A 25, déerivez une courbe ayant Y
pour centre,

Formez le bord du devant par les polats
13, 15 et 16.

Collet

De 6 & 27, 1 14 pouce.
Tirez la ligne 16-27-28,

-

De 2 & 26, déerivez une courbe ayant 6
pour centre.

De 26 & 38, 1-2 pouce; fermez le bas dn
devant.

sDe R a 13, 1 1-2 pouce.

De 3 & 15, 34 pouce.

De 27 A 28, méme distance que de A A

De 28 & 29, 1 14 pouce.

De 28 & 30, 1 3-4 pouce.

De 11 & 31, 1 1-2 pouce.

Finissez tel que représenté. {

11 parait que les tanneurs de Peabody
ont dernidrement fabriqué 10,000 dou-
zaines de peaux de mouton imitant ie
veau, le chevrean et autres cuirs & chaus-
sures,

Ces tanneurs ont fait des progrds re
marquables en ces dernidres années dans
l'amélioration de la ynalité de leurs pro-
duits et une granie quantité de peaux

de mouton sont actuellement vendues
cemme chevreaux et autres cuirs.

on voit dans les magasins un grand nom
bre de boutons en métal d'un bean m>

Un fabricant de ch es produisant
des articles pour garcons n'emploie, de-
puis plusieurs années, que ces peaux ot
11 n'a jamals regu la moindre plainte.

LI
Les boutons forment une garniture de

déle. Malh t ces I “e
ternissent souvent; mais on peut les uat-
toyer facilement sans les découdre, en
plagant en dessous un morcean de pa-
pier. Pour cela, faites une fente dans
un morceau de papler d'emballage éimls
et introdui le bouton dans cette fente.

presque tous les vét ts de 1y et




TISSUS ET NOUVEAUTES 9

COMME LES RAYONS DU SOLEIL.

Notre nouveau DR.AP 4 COSTUMES LIAMA RADIUM, IRREPROCHABLE et IRRETRECISSABLE
répandra un vif écla: SUr voire commerce d étoffes a robes, si vous le comprenez dans votre Stock,
cet Automne.

Remarquable valeur largeur 48 pouces — 16 belles et leurs —en pié de 24 A 25 verges.
Peut se détailler, avec un profit libéral, & 50¢ la verge.

Echantillons et liste de nuances sur demande. Livraison en Juillet, Aofit ou Septembre aux
termes usuels de I'Automne. Contrélé q! pour le C da, par

KYLE, CHEESBROUGH & CO., MONTREAL.

914, Notre-Dame Ouest, Montreal. l Importateurs et Manutacturiers ae
564, rue St-Joseph, Quebec. 4 MODES EN GROS.
Russell House, Ottawa. » Ghapeaux, Rubans, Velours, Olseaux.

NOS VOYAGEURS sont sur la route
avec notre assortiment complet des
Marchandises d'Automne. Nous vous
invitons 4 voir nos échantillons avant
de placer vos commandes ailleurs
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JAQUETTE CUTAWAY A DEUX BOU-
TONS

Pour
Cutaway, &
d'aprés les lignes représentées par les
figures 648 et 649 ncipale-
ment employés sont un worsted non fiui

A salson actuelle, la jaquette

deux boutons, est coupé>

Les tissus p

pour la jaquette et le pantalon et an
“vesting” blanc pour le gilet.

La longueur de la jaquette est de 19
pouces jusqu'd la taille et 38 pounces, lon-
gueur totale, pour un homme de taillz
moyenne. Les épaules sont coupées lar.
geur naturelle et ont un effet militaire.
Les coutures de coté sont bien arrondias
sur l'omoplate. La largeur du dos dans
le bas est de 2 1-4 pouces. La gorge ost

TISSUS ET NOUVEAUTES

assez profonde. Les revers mesurent 1}
pouce & lincision et 13 1-2 pouces jus
qu'an premier bouton. Le collet mesuce
138 pouce & lincision et 112 pouce en
arridre, Le devant se forme par deux
dernier est sur la cou
w08 basques sont fran

boutons dont le
ture de la taille
chement ouvertes en avant et les piis

sont repassés. Les bords ont une seula

plgire tout prés du bord du vétement et
les coutures sont unies. Les manches
ar une fente ouverte fermée
par deux boutons,

Le gilet & un rang de boutons, n'a pas
de collet; il mesure 12 1-2 pouces jusqu
T'ouverture et a une longueur totale de
27 pouces. Il se ferme par 6 boutons. Le
bas est échancré et les pointes sont cou-
pées.

sont finies

Le pantalon est ample sur les hanch2s
et sur les cuisses mais 1l dessine la jam
be & partir du genou jusqu'an bas; il
mesure de 18 & 19 pouces an genou et Je
16 & 16 1-2 pouces dans le bas

Jaguette Cutaway a longs revers

Les mesures sont les suivantes

Mesure A l'aisselle 9 14 pos,
Longueur & la taille. , . . , 17 pes
Mesure de la ceinture, de fa-

U PR O | I T TR
Longueur totale . . . ., . . ., 88 ‘
1re mesure d'épaunle . , . . ., 121 x
2¢ mesure d'épaule . ., . . . 1712 “
Mesure d'omoplate avee “al-

lowance” . . . . ... ,1284 "
Poitrine TSI . § 5
Colntam® . .. : s + « + &« «+ 88 ‘

A

b ST Bk
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CH()ISISSEZ ce qui est correct

comme stock de Cotonnades
Kingcot (il est & peine possible
de choisir un stock d'une es-
péce incorrecte) et donnez lui
une demi-chance. Votre maga-
sin aura plus d’attractions pour
les femmes qui savent ce qui
est bon — pour la clientéle qui
vient parce qu'clle connait les
valeurs, qui demeure parce
qu’elle obtient les valeurs. Les
Cotonnades Kingcot feront de
tout magasin actif un magasin

de ce genre.

\_ J

Ginhams
Saxonys
Flanellettes
Shirtings
Galateas

Coton a Matelas

OmoO>»Z2Z0-400

KINGCOT

VI':Y\T'I‘I':S non-seulement rapi-

des, mais sfires, — voild
Iidée Kingeot. Rapides et sfi-
res, parce que nous faisons ab-
solument le meilleur article qui
puisse étre fait, quant a la qua-
lité; et parce que nous tenons
la ligne entiére conforme au
type le plus élevé de style et
de nouveauté, Qualité, plus
attrait, plus une base de prix
qui vous permet de vaincre la
concurrence tout en obtenant
des profits satisfaisants — quel
meilleur prétexte pourriez-vous
avoir pour favoriser les lignes

Kingcot ?

~\

Les Cotonnades Kingcot sont les suivantes :

Etoffes a Robes
Tissus pour Tabliers
Domets

Oxfords

Denims
Cotonnades

Tissus pour Tentes.

S e Rk _.,,_.__~__~‘ FR T O I ORI T T
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Tirez & angle droit les lignes AF et A 3.

De A & B, 9 14 pouces.

De B & C, 34 pouce.

De A A D, 17 pouces.

De A A E, 18 3-4 pouces.

De A & F, 38 pouces,

Aux points B, C, D, B et F, menez da2s
perpendiculaires & AF.

.De B a J, 1812 pouces.

De J A K, 2 pouces.

De K A L, 1-2 pouce,

Au point L, abalssez la perpendiculaire.

M est & michemin entre B et J.

De M & N, 312 pouces.

Abaissez la perpendiculaire NQ.

Appliguez la mesure d'omoplate, 12 3-4
pouces, de B a N, et élevez les perpen-
diculaires.

V est & midistance entre B et N.

Au point W, élevez la perpendiculaire.

De C a X, 14 de la poitrine.

Menez la perpendiculaire WZ.

De Y & Z, 1 1-2 pouce.

De Y & 8§, 1 18 pouce.

De Z & J, 58 pouce.

De A A 3, 18 de la poitrine, plus 3-4 pee.

De 3 & 4, 5-8 pouce.

Tirez la ligne 3-T.

De D & G, 12 pouce, soit 18 de pouce
pour chaque pouce dont la ceinture est
plus petite que la poitrine,

Tirez la ligne XG et abaissez la perpea-
diculaire.

De H & 5, 1-8 de la poitrine, plus 1-4 pee.
Au point 5, abaissez la perpendiculaire
et formez le dos.

De 6 & 7, 114 pouce. Au point 7, abais-
sez la perpendiculaire.

21 est & 58 pouce au-dessous de la ligne
de ceinture de fagon.

9 est & wi-distance entre 7 et Q.

Tirez la ligne M9,

Formez le ¢oté du corps en le réduisant
de 1-4 pouce au point 8 et d'autant Aia
ligne de la mesure de poitrine.

De N 4 O, 114 pouce,

P est A mi-distance entre N et K.

De J A R, 1-2 de la ceinture.

8 est & mi-distance entre Q et R.

Tirez la ligne SPT.

Appliguez la premidre mesure d'épaule,
12 14 pouces, de A A 4 et de O. & T

Appliquez la deuxidme mesure d'épau.e,
17 1-2 pouces, de B & 27 et de 0 all

Tirez la ligne T-1112

De T & 12, 1-4 pouce de moins que de 4
a T

Formez l'épaule et l'entournure du bras.

Menez la perpendiculaire T-14, 16 de la
poitrine.

Tirez une ligne s'arrondissant, de 14 A
L.

De 14 & 1, 146 de la poitrine, plus 14 pe2,

De T & N, 1412 de la poitrine,

Tirez la ligne N-15 et formez la gorge.

De R A 18, 2 18 pouces,

Appliquez la mesure de la taille, 1612
pouces, de 9 A 7, de 6 A G et de 18 & 19,

Tirez la ligne M-10 et formez le coté du
devant.
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Do 21 & 19, décrivez une courbe ayant
son centre situé & un point & 34 de
pouce en arridre de T.

Tirez une ligne de 19 au coté du devaat.

De L & 16, 1 14 pouce.

De R & 17, méme distance,

Formez le bord du devant.

Les basques

Abaissez la perpendiculaire 7-22, 9 pees.
De 22 & 23, 1 12 pouce.

Collet

De T a 13, 1 14 pouce.

Tirez une ligne de la premidre boutoa-
nidre qui se trouve au point 17, en
passant par 18 et 29.

De 13 A 29, méme distance que de A A
4.

De 29 A 28, 1 14 pouce,

De 20 & 30, 1 3-4 pouce.

Finissez le collet tel qu'indiqué.

s——

Tirez la ligne 21-22-23.

Le point 2 est & 58 de pouce an-dessus
de la ligne de ceinture de fagon.

Formez le dessus des basques du point
21, en passant par le point 2 et en 1é
duisant de 14 pouce au point 19,

De 21 & 24, 14 de pouce de pius que de
HAF

De 19 A 25, méme distance que de 21 A
24. Finissez les basques, tel que re

présenté en réduisant de 3-4 de pouce
au point 23.

Quand la saison des chaleurs arrive,
velllez & ce que votre magasin soit tou-
jours bien aéré. Un magasin rempli des
odeurs ré d par des ali de
toute espdce, n'est pas aussi attrayaat
que celui od I'air est pur et frais.

L

La des con eurs est
la clef du succds de tout commergant et
de tout manufacturier, depuis le vendeur
de peanuts jusqu'aux plus grandes com-
pagnies industrielles.

'u
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AU COMMERCE JUIN 1906

“Le Temps = Marée
Nattendent Personne.’

Nous voici face A face avec une autre Nouvelle Saison.
Nos Affaires de la Saison d’Automne commencent le rer Juin,

Nous remercions trés cordialement nos clients de 'augmentation de nos affai-
res pendant la derniére saison, et nous leur assurons que nous ne négligerons rien
pour augmenter encore leurs affaires et les nétres durant la saison dans laquelle

nous venons d’entrer,

Nous ajoutons constamment ne nouveaux noms i mnotre liste de clients et
sous ce rapport, s'il ya au Canada des Marchands de Nouveautés en
Général, d’Articles pour Hommes, de Mercerie, de Tapis et de Fourni-
tures de Maisons, qui ne soient pas en affaires avec nous, nous les prierons
de vouloir bien nous donner un ordre d’essai. Ceux qui s'attendent i entrer dans

le commerce feront bien de nous voir avant de placer leurs ordres.

Nous nous faisons une spécialité de V'exécution des Ordres par la Malle.
S'l y a des marchandises dont vous ayez besoin pour le Commerce de la

Mi-Eté, envoyez-nous vos ordres, ils recevront notre attention la plus prompte,

JOI—IN MACDONALD & CO.,

LIMITED.
Rues Wellington et Front Est, Toronto.

REPRESENTANTS DANS LA PROVINCE DE QUEBEC:
M. J. 0. TREMPE, 207 rue St-Jacques, MONTREAL.
M. D. FONTAINE, 77 rue Church, St-Roch, QUEBEC.
M. J. H. CARSON, Cowansville, COWANSVILLE.

eyl
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COSTUME SAC A TROIS BOUTONS

Les lignes du costume sac populaire, d
trois boutons, sont représentées i
figure 652, L'étoffe est un cheviot le
fantaisie pour le veston et le pantalon el
un “vesting” blanc pour le gilet

Le veston est coupé ample sur la pol
trine, dessinant la taille et flottant sur
les hanches. Pour un homme de taille
moyenne, 5 pieds, 8 pouces, la longueur
est 32 pouces. Le dos a une couture au
milien, mais ‘sans onverture centrale. L3
coutures de cOté sont finies par des plis
d'une longneur de 9 pouces, & partir dn
bas du vétement et ceux-ci sont repassé
Les épaules sont tafllées en largeur na-
turelle et ont un effet militaire. La gorge
est d'une profondeur raisonnable Les
revers mesurent 1% pouce a V'ineision <t
9 pouces jusqu'au premier bhouton. Le
collet mesure 1% pouce & lincision, et
1 12 pouce en arvidre. Les bords sont &
double pigire, 3-16 de pouce, et les cou
tures sont unies. Les poches ont des
pattes qui peuvent étre rentrées ou res-
ter en dehors. Les manches sont finies
par une manchette rabattue de 24 pouces,
fermée par trois boutons.

Le gilet est & un seul rang de bouton?,
sans collet et mesure 12 pouces & l'oa-
verture, sa longueur totale est de 26%
pouces, Le devant est fermé par eing
boutons. Le bas est échancré et les
pointes ont un fort écartement.

Le pantalon est ample sur les hanches,
mais dessine la jambe & partir du genon
Jusqu'en bas; il mesure 194 19% pouces
au genou et 161% & 17 pouces dans le ba .

Veston sac exagéré a trois boutons

Les mesures sont les suivantes:

Mesure & l'aisselle. . . . . . 9 12pes
Longueur & la taille, . . . . 1712
Longuenr totale v o 8 :
1re mesure d'épaunle. . . . . . 12 68
2¢ mesure d'épanle. . . . . . 17 34
Mesure d'omoplate avee “al-

flowance”. . . . . ... .0 13
Poitripe. . . . .. .....88
Rolnburs < . . o o v sv o o M
Hanches . . . . . . . -

La poitrine est exagérée de 2 pouces.

Tirez & angle droit les lignes AF et
AD.
De A & B, 12 pouces,
De B & C, 3-4 pouces,
De A & D, 1712 pouces,
De D & E, 6 pouces.
De A A F, 82 pouces,
Aux points B, C, D, B, et F, menez la
perpendiculaire & AF.
De B a P, 12 de la mesure de poitrina
exagérée, 20 pouces,
De B & Q, 20 pouces.
De Q & R, 2 pouces,
Le point 8 est & mi-distance entre B
et P,
De 84T, 312 pouces. Au point T.
abaissez la perpendiculaire TZ.
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Appliguez de B & T la mesure d’omo-
plate, plus 1-2 pouce, soit 14 pouce poar
chaque pouce d'exagération, ce qui fait
12 12 pouces, et élevez la perpendica-
laire.
W est & midistance entre B et T.

De W a Y, 12 pouce.

Au point Y élevez la perpendiculaire,
De ¥ a X, 12 pouce.

Au point X abaissez la perpendaiculaire

22 A 24, 14 pouce.

Tirez une ligne de 32 a 24,

De C A G, 144 de la mesure de poitrine
38,

Au point G, menez la perpendiculaire
GN.

De N & J, 1 12 pouce.

De J A K, 12 pouce.

De A AL, 18 de la mesure de poitrine
38, plus 344 pouce.

De L a M, 58 de ponce,

Tirez la ligne LK.

De D & 4, 12 pouce. Tirez la ligne G-4

et abaissez la perpendiculaire. Formesz

le dos.

De T & N, 1} pouce. V est & mi-distance
entre T et Q.

De Z & 3, 12 de la mesure de ceinture 24,

2 est & mi-distance entre Z et 3.

Tirez la ligne 2-V$,

Tirez la ligne droite R-3-26.

Appliguez la premidre mesure d'épaule,
12 58 pouces, de A & M et de N. a 6.

Appliquez la deuxidme mesure d'épaule,
17 34 pouces, de BA H et de NA 7.

Tirez la ligne 6-7-8,

De 6 & 8, 1-4 pouce de moins que de M
a K

Formez 'épaunle et I'entournnre du bras,

Au point 6 menez la perpendiculaire 6-10,
1-6 de la mesure de poitrine normale.

Tirez une ligne arrondie de 10 & R.

De 10 & 11, 1-6 de la poitrine.

Do 6 & 9, 1-12 de la poitrine, plus 14 de
pouce.

Tirez la ligne 9-11 et formez la gorge.

De R & 13, 114 pouce.
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Geo. H. Hees, Son & (0.

N. B.—Nous
sommes sur le
point de
déménager
dans notre
Nouveau
Magasin,

No. 52 rue Bay,
et nous
liquidons des
lignes & des
prix
grandement
réduits,

FABRICANTS DE

STORES POUR CHASSIS

en piéces, unis, ‘“dadoed,” garnis de franges,
de dentelles et d'insertions, montés sur
Rouleaux & Ressorts Hartshorn.

POLES DE RIDEAUX

en bois ou laiton avec bouts,
supports.

anneaux et

Epingles de Draperies, Tirants de Stores,
Plaques d’Escaliers,
Anneaux Martingale Hautement Finis,
Etc., Etc.

NOUS VENDONS NOS MARCHAN-
DISES A UN PRIX QUI PROCURE DE
GROS PROFITS AU DETAILLEUR

GEO. H. HEES, SON & CO.

LIMITED

52 Rue 3ay, Toronto

Rideaux de
Dentelle,

Rideanx
Bobbinet.

Panneaux en
Dentelle
pour Portes,

Housses pour
Meubles en
Etoffes diverses

Rideaux
Tapestry et
Chenille, et
Dessus de
Tables,

Portiéres et
Draperies,

Soieries et
Butlaps pour
Tentures,

Peluches Soie
et Coton et
Stock général

de Fournitures
pour

Meubliers,

N. B.- Beau-
coup des
articles
ci-dessus
proviennent
de nos
métiers de
Valleyfield.
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De 3 & 15, méme mesure.

Formez le devant tel gu'indiqué,

De 16 & 17, 312 pouces.

Appliguez la mesure de hanches, 1912
pouces, de 18 & 5 et de 17 & 19,

De 19 A& 20, 2 pouces,

Au point 20, élevez la perpendiculairve
20-21.

Tirez la ligne 21-19-23,

De 23 & 25, 14 de pouce.

Formez le cOté du devant tel gu'indique,
le réduisant d'une couture au point Y

De 24 & 25, déerivez une courbe ayant Y
pour centre.

De 256 & 26, déerivez une courbe ayant le
point 6 pour centre et finissez tel gue
représenté.

Collet

De 6 & 27, 114 pouce.

De 12 & 14, 9 pouces.

Tirez la ligne 14-27-28,

De 28 & 29, 114 pouce.

De 28 & 30, 134 pouce.

De 27 & 28, méme distance que de A A
M. Finissez tel qu'indigué.

Greenshields Limited

Cette maison a été trds occupée pea-
dant le mois de mai et son magasin a
été visité par une foule de clients qui
ont profité des nombreuses offres speé-
ciales faites avant l'inventaire, Tous les
départements ont maintenant leur attea-
tion fortement dirigée vers le commerce
de l'automne et les ordres pris d'avance
s'enregistrent rapidement.

Les départements de confections ont
fait des préparatifs exceptionnels et les
orcéres donnés de bonne heure ont plus
que vérifié leurs choix. Dans les lignes
de blouses, les lustres et la flanelle fran-
galse sont des lignes actives et leurs va-
leurs sont dignes d'attirer I'attention.
Une tendance s'est manifestée pour les
blouses en velours uni et en velours A
cOtes. Les effets tailleur élégants sont
la régle et la manche & longue manchett2
est un caractére saillant. La jupe plis
sée vient en téte dans toutes les lignas
de jupes, et guelques idées en h uns
Iégers et en “over<heck” sont bien coa-
sldérées.

Un assortiment spécial de vétements
d'enfants a été ajouté au département
des confections, et, pour l'automne, de
bennes valeurs sont offertes en effels
Buster Brown et genres Norfolk daas
tous les tissus populaires.

Les gants de peau de Pewny pour 'aa-
tomne sont dignes de remarque, car les
valeurs, en dépit de fortes avances, so.t
de premier ordre. MM. Greenshiells,
Ltd., ont fait des préparatifs extraordi-
naires pour s'assurer toutes les principa-
leg nuances s'assortissant aux costumes,
telles que vert foncé, gris, blen, rouge et
pourpre. Dans les gants de pean longs,
ile enregistrent de bonnes commandes
pour les longueurs 12 et 16 boutons,

Dans 1'assortiment des articles tricotés
de fantaisie pour l'automne, on remargne
des nouveautés additionnelles, cette sal-
son, Dans les golfers pour dames, on of-
fre des devants & revers et des effets de
col élevé, mais le genre Norfolk est dé-
cidément la nouveauté du jour., A $21,
la malison Greenshields offre un bon as-
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sortiment de golfers unis en noir, blane,
rouge et bleu-marin, Les prix des golfers
varient de $9.00 & $30.00 la douzaine ct
les couleurs unies dominent, avee guel-
que demande pour effets assortis. Les
chales carrés en laine tricotée, dans ton-
tes les principales couleurs, ont des prix
variant de $+.50 & $18.00. Les bonnets et
chaussons sont mellleurs qu'il ¥y a un an
el quelgue intérét se manifeste pour les
overalls tricotés pour enfants. La de
mande pour les “nuages” s'améliore cons-
tamment et les “fascinateurs” en sole ot
“laine ice” sont en bonne demande, tan-
dig que les écharpes en laine “ice” sont
meilleures que jamais. Les couleurs prin-
cipales sont le blanc, le eréme et le noir,

Les stocks ouverts dans le départe-
ment des tissus lavables sont précleux
pour beaucoup de clients et de fraiches
nouveautés y sont ajoutées presque jour-
nellmeent.

Une des nouvelles .gnes mises ea
stock dernidrement est un splendide as-
sortiment de voiles de coton en patrons
foneés, & détailler & environ 16c. Le
bleu-marin, le blane, le vert et le brun
sont les principales nuances de fond, et
les dessins sont petits et soignés. Des
échantillons de voile letaska seront en-
voyés sur demande. Dans les mousse-
lines organdi, beaucoup de nouveaux des
sins ont &té ajoutés dernidrement & ia
collection et des effets floraux élégants
sont décidément en faveur. Les fonds
de couleur avee des dessins variés & pols
ont une bonne demande tandis que les
effets & fleurs sur petits carreanx consti-
tuent de bons articles.

Les carreaux blanes et nolrs, d'une
largeur de % & 4 pouce, ont été der-
nidrement ajoutés A Vassortiment des
tissus lavables et sont attrayants. Toutes
les lignes de lawns, linons de I'Inde,
monsselines suisses & pols et mousse-
lines organdi sont en bon approvisionne-
ment. On peut se fournir dans un fort
stock de ginghams et quelques nonveaux
carreautés mercerisés de ce département
ont une bonne demande.

L'assortiment des étoffes & robes pour
I'automne a l'approbation d'un nombre
toujours plus grand d'acheteurs; les
broadeloths chiffon et e draps vénitiens
sont en faveur, Les effets tweed en des-
sins gris variés occupent une forte posi-
tion, ce sont des favoris de la premidre
heure, et les effets tartan sont en de-
mande. Les panamas et les meltons sont
d'autres articles & ventes fortes,

r—

On annonce que la saison lainidre
19051906, en Australie, a été trads floris-
sante et qu'elle dépasse de beaucoup
I'importance des meilleures campagnes.

Bien que les chiffres officiels ne soleat
pas encore connus, on estime & 1,163
570 balles le total des exportations de-
puis le ler juillet 1905, soit une augmen-
tation de 206,290 balles sur la période
correspondante de 1904,

La quantité de laine dirigée sur 1'An-
gleterre est évaluée & 250,000 balles.

Les prévisions permettent de consta-
ter I'excellence de la production austra-
lienne qui tend toujours A augmenter,
tandis que celle de I'Amérique du sud et
des Etats-Uni: tend A décroftre.

L'annonceur sage, non seulement pro-
fite de sa propre expérience, mals, auss!
bien, de celle des autres annonceurs.

FRAUDES EN DOUANE

Il régne actuellement dans le com-
merce de gros de Montréal une certaine
excitation au sujet de la découverte de
faits dimportation de marchandises
entrées en douane & des prix bien au-
dessous de leur valeur.

Le bruit s'est répandu que limpor-
tateur fautif serait entré en négocia-
tions avee le gouvernement pour régler
i l'amiable. La pénalité a laquelle il se-
rait tenu est de $25,000, dit-on.

Dans le commerce on se demande
pourquoi le Département des Douanes
régle se rétement de pareilles questions
quand il s'agit de forts montants, alors
qu'il procéde ouvertement dans des af-
faires insignifiantes ou de peu d’impor-
tance,

Ainsi, derniérement on a poursuivi
devant les tribunaux un pauvre hére,
le steward d’un navire qui s'élait ren-
du coupable d’entrer en contrebande
quelques paquets de cigarettes.

le cas n'est-il pas plus grave quand
un commercant entre des marchandises
4 un prix au-dessous de leur valeur?
Ce dernier non seulement fraude le
gouvernement, mais, en outre, il ob-
tient sur ses concurrents honnétes un
avantage illicite et leur cause par le
fait méme un grand préjudice.

Ces réglements qui se font derridre
les rideaux sont presque un encourage-
ment & frauder la douane pour des gens
malhonnétes. Ceux-ci se disent qu'ils
ont des chances de ne pas se faire
prendre et que, 8'ils sont pris, ils tran-
sigeront. La crainte des tribunaux se-
rait pour les importateurs peu serupu-
leux le commencement de la sagesse.

(Uest la crainte salutaire ‘qu’il fau-
drait leur donner; il y aurait ainsi
moins de pertes pour le Trésor et plus
de séeurité pour les commergants hon-
néites.

PREMIER RAPPORT ANNUEL DE LA
DOMINION TEXTILE CO.

La premidre assemblée annuelle de la
Dominion Textile Confpany a eu lieu le
81 mal. D'aprdés le rapport de l'état fi-
nancler, les gains nets de la compagnie
pendant 1'année, se sont élevés A $918,-
$10.88. Sur cette somme, il a été pay$
$801,215.53 en Intérét sur les bons, divi-
dendes sur les actions préférées, loyers
des manufactures Dominion et Mer-
chants; il reste done un surplus de $117,
504.85. Cette somme jointe aux divi-
dendes donnés par le capital-actions des

com 8 et is,
possédé par la Textile Company, portera
A $236,914.35 la balance au crédit du
compte de profits et pertes.

Les ventes pendant l'année se -sont
élevées A $8,131,000, qui représentent
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une augmentation de $1,475,000 sur les
ventes bi des quatre ¢
pendant 'année précédente.
gole emploie 6,000 ouvriers.

Dans leur rapport, les directeurs dé-
clarent que le but de la nouvelle compa-
gnie est de fabriquer les différentes I
gues de marchandises dans ces manufac-
tures qui se sont le mieux outillée pour
leur production; elle obtient ainsi des
pidces de tissu d'une plus grande lon-
gueur et évite aussl de changer cons-
tamment les métiers, ce qui était néce i
saire quand les compagnies subsidiaires
se faisaient de la concurrence,

La compagnie a aussi amélioré les qua-
lités et les finis des nombreuses lignes
manufacturées et a ajouté & sa fabrica-
tion un certain nombre de lignes de mar
chandises qui ont augmenté consldéra-
blement la production totale. Elle al'la-
tention, pendant I'année qui vient, d'a-
jouter d'autres lignes & son assortiment
actuel.

Les directeurs pensent quil est de
I'intérét de la compagnie de chercher a
améliorer la qualité de ses produits ac-
tuels et de se tenir & la hauteur des éveé-
nements en suivant de prés tous les pro-
gros faits dans l'industrie cotounidére par
d'antres grands pays, et en étant A méme
de lancer rapidement sur le marché de
nouvelles lignes de marchandises dés
gu'elles sont adoptées. Pour pouvo.r
sulvre cetle politique sur une base pro-
fitable, il sera nécessaire de dépenser de
temps & autre des sommes considérables
afin de maintenir le bon rexdement de
ses divers établissements, car si des
améliorations ne sont pas faites cons-
tomment, les usines auront bientdt un
oatillage surannl,

Les affaires ont 613 trés actives pea-
dant l'année Ceoulée et la compagnie o
eu suffisamment de commandes pour te:
nir ses Ctablissements constamment
pleine opération,

Le marché du coton brut a été élevé
pendant les neaf derniers mois. Pen
dant ce temps, la compagnie a di faire
ges plus forts achats, et le prix est an
Jourd'hui de 3 1-2¢. plus élevé par livea
qu'il y a un an, ce qui veut dire que !
compagnie paie environ $4,000 de plus
par jour pour la matidre premidre. Il a
616 difficile d'obtenir une avance corre .~
pondante pour les marchandises manu-
fucturées, & cause de la concurrence
fuite par la Grande-Bretagne, concui-
rence ayant pour cause le bas tarif entre
ce pays et le Canada pour la majorité les
articles manufacturés dans les établisse-
ments de la compagnie,

Les actionnaires présents a4 l'assem
blée étaient: MM. David Yuile, C. B
Gordon, J. P. Black, Samuel Bell, Benj.
Lockwood, Jonathan Hodgson, Hon. T.
K. Ward, William Smith, G. A. Greene,
W. A. Doig, W. E. Cheese, James Tasker,
Austin Mosher, Rodolphe Forget, Suc.

La compu-
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Samuel Finley, J. H. Shaw, James Rod-
ger, Thos. Pringle, Suc. Delisle, P. C,
Shannon, G. N. Moncel, Jas. Skeoch, L.
Mel. Spackman, O, Ouimet, David Mor-
rice, sr., Lieut.Col. T, C. Henshaw, H.
V. Meredith, E. A, Leigh, 8. Carsley, A.
B Mole, A. W, Cochrane, Geo. Hague, G.
A Grier, C. F. Paul, A. M. Fillon, G. Ca-
verhill, H. 8. Holt, G. R. Copping, Rév,
Geo, Johnson, C. Simpson Garland, C. W,
Lindsay, G. Paré, Jas, Wilson, John Sla-
vin, R. P. MeLea, A. H. Sims, M. H,
Gault, H. J. Mudge, L. J. O. Beauchemin,
C. E. Hanna, Suc. Wm. Mur E W,
Parker, John Baillie, G, L. Cains, J. J.
Lomax.

Le bureau directeurs, qui com-
prend quatorze memgres, a été réélu, 1
est composé de la maniére suivante:

M. David Yulle, président; Hon. L. J.
Forget, premier vice-président; C. B.
Gordon, deuxiéme vice-président et di-
recteur-gérant; M. H. 8. Holt, Hon. Ro-
bert Mackay, MM. J. P. Black, D, Wil
hamson, H. V. Meredith, 8. Carsley, D.
Morrice, sir Lieut-Col. F, C. Henshaw,
G. A. Grier, John Baillle et A. W, Alle.

Les actionnaires ont aussi voté aux
directeurs, pour leurs services, lu somm?2
de $15,000.

des

LE RAPPORT DU BUREAU DE STA
TISTIQUE SUR LA RECOLTE
DU COTON

Le rapport annuel du Bureau de Sta-
tsiique  des Etats-Unis, indignant la
quantité de coton égrené provenant de
la récolte 1905, a été publié. D'aprés ce
rapport, il y aurait 10, 02 balles; en
y comprenant la filasse, cette quantité est
portée A 10,804,556 balles de 500 livres
chacune. Ce chiffre s‘approchera de la
quantité prévue pour 1905-1906, suivant
les circonstances et suivant le coton mis
sur le marché pendant les mols de juil-
let et d'ao0t de Vannée courante, coton
récolté cette méme année, Si la mise
sur le marché se fait de bonne heure
pendant ces deux mois, la quantité de
coton disponible pour le commerce peut
s'élever a 11,000,000 de balles, dit “Tex-
tile American.”

Le systdme des balles cylindrigues est
en déclin, et la forme carrée n'est pas
seulement la plus populaire, mais, dans
les conditions actuelles de compression
et de transport, c'est la seule pratique,
gnviron 98 pour cent de la récolte est mi-
se_en balles carrées,

11 existe une tendance & ne pas faire
figurer dans les statistiques de la récolte
commerciale le nombre de balles de fi-
lasse, qui sont faites dans les fabriques
dhuile de coton; cette filasse est considé-
rée comme un produit n'appartenant pas
strictement A industrie manufacturidre,

On se fait évidemment une fausse idée
de T'utilité et de l'usage de la filasse.
Bien que son prix ne soit que le tiers de

celui du coton qui vient d'étre égrené,
elle entre dans les manufactures de quel-
que importance, comme matidre pour la
fabrication des couvrespieds, des tapis,
de la corde et de la ficelle. Blle forme
partie naturelle de la production commer-
clale du coton et figure dans les statisti-
ques de la consommation domestigue et
étrangére; elle contribue & une valeur in-
dustrielle d'un peu moins de $5,000,000
dont plus de $700,000 pour le commerce
d'exportation.

= 1l ressort du rapport du bureau de sta-
tistigue que les efforts persistants et
presque drastiques, faits par les leaders
de la Cotton Growers' Association pour
gouverner la mise du coton sur le mar-
ché par les planteurs en les Induisant A
détenir leur produit par devers eux, ont
é1¢ de peu d'utilité en face des prix éle-
vés qui ont régné pendant la période de
récolte de l'automne dernier. A cette
époque, les planteurs étaient plus anxienx
d'envoyer leur produit sur le marché et
de le convertir en argent qu'ils ne I'a
valent ét¢ A toute autre saison. Par ex-
emple, plus de 71 pour cent de la produc-
tion totale étaient égrenés vers le 14 no-
vembre 1905 et, bien que cette quantité
ne fat pas mise immédiatement dans le
commerce, elle était mse en balles, pré-
te A otre expédiée et vendue aussitot
qu'une occasion se présenterait de la
meltre sur le marché,

Vers le 16 janvier, 95 pour cent de la
production avalent 6té égrenés, ce qui
est en faveur de cette récolte compara-
tivement aux deux saisons précédentes.
C'est un exemple de l'action indépendan-
te des planteurs par rapport & la manidre
dont {ls congoivent leurs intéréts indivi-
duels, sans égard pour les conseils que
peuvent leur donner ceux qui se posent
comie leurs représentants,

Cette indépendance individuelle est un
facteur avec lequel il faut compter dans
tout plan inauguré pour réglementer la
mise du coton sur le marché,

La valeur totale de la récolte égrenée
est estimée par le bureau de statistique
A4 $632,29833257. Cette immense valeur
contribue & la prospérité financidre des
classes agricoles du Sud; elle représente
an moins un profit net de $200,000,000,
qui augmente la richesse et les épargnes
de cette section,

Les plus grands succdés dans le com
merce aun détail ont été obtenus par a
qualité plutdt que par le prix. Quand un
client achéte un bon article et en est sa-
tisfait, la question de prix est chose da
passé bien avant que l'acheteur ait ou
blié la satisfaction que lul a procurée
son achat. 11 y a toujours une classe
d'acheteurs pour qui la qualité n'est ja-
mals trop bonne. Ce sont des acheteurs
aux idées libérales, qui ne demandent
Jamais le prix, excepté pour la forme, ot
sont de bons clients tout le long de I'an-
née.
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La Marque qui signifie
e [P QO | T e

Partout ofl le consommateur trouve cette
marque, le consommateur peut tenir pour
certaines les deux choses suivantes :

Elle marque commercialement des sous-
vétements qui supportent 'épreuve de
Pusure (ce qui indique ce que 'argent dé-
pensé en sous-vétements a procuré).

Elle marque commercialement des sous-
vétements qui supportent I'épreuve du lavage
(ce qui indique la durée pour laquelle
l'argent a acheté les sous-vétements).

Partout ol le marchand trouve cette
marque, le marchand peut tenir pour cer-
taines les deux choses snivantes :

Elle représente un sous-vétement rempli
de qualité a P'exces, comme peut le faire une
grande maison (ce qui indique combien sure
sera sa vente).

Elle réprésente un sous-vétement an-
noncé tout aussi libéralement et habilement
que l'intelligence et 'argent peuvent le faire
(ce qui indique combien rapldc sera sa vente),

Il y a juste une marque qui repond a tout cela.

Sous-Veéetements

Irrétrecissables

Pen-Angle

Pourquoi n'examinez-vous pas la ligne et ne vous rendez-vous pas compte de sa

valeur pour Dactivité de vos affaires? Toute maison de premier ordre met cette marque

parmi les échantillons de ses voyageurs.

Demandez-la.

The Penman Manufacturing Co., Limited,
Paris, Canada.
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CONVENTION DES FILATEURS DE
COTON A WASHINGTON

Pour la premidre fois dans I'histoire de
Vindustrie cotonnidére des Etats-Unis, les
planteurs et filateurs de coton se sont
réunis, le mois dernier, & Washington
dans le but de discuter des questions
A'intérét mutuel et de mettre plus en
harmonie ces deux branches de l'indus-
trie: celle de la culture et de la mise sur
le marché du coton et celle de sa manu-
facture, Le plus grand bien que l'on puls-
se attendre d'une telle réunion doit étre
basé sur l'idée générale que lorsqu'une
assemblée d'hommes intelligents et bien
disposés se réunit, il en résultera quel-
que avanlage pour tous. Le temps seul
dira si cette opinion prendra corps, dit
“Textile American.”

A cette assemblée on a exposé quel-
ques idées trds rudimentaires, au sujet
d'un systéme pratigue 2 instituer, par le-
quel on pourrait arriver 4 une entente
ayant un caractére plus mutuel, sur une
base qui ne serait pas en violation avec
les lois économiques du commerce, L'as-
semblée avait un caractére internatio-
nal qui lul était donné par la présence
de représentants venus dn grand distriet
de filature de coton de Lancashire, An-
gleterre.

les personnes qui y assistaient dol-
vent avoir vu clairement que le problé-
me & résoudre présente de grandes dif-
ficultés, dans toutes ses parties. Les su-
jets mis en discussion ne sont nullement
nouveaux, car ils ont 6té considérés
maintes et maintes fols sans qu'on soit
arrivé a4 un résultat tangible. Aucune
des deux branches de l'industrie ne peut
gagner 4 ce que l'antre soit opérée a
perte. 1l va sans dire qu'un profit rai-
sonnable dans l'une et l'autre des deux
branches de I'industrie est non seulement
désirable, mals 8'impose si ces deux bran-
ches doivent réussir; mais il faut admet-
tre qu'il y a un antagonisme naturel et
latent entre les deux, sans que I'une soit
naturellement hostile a l'autre,

1Lexpression “profit  raisonnable” est
un terme relatif et qui ne peut pas étre
défini d'une manidre satisfaisante; ce
profit raisonnable ne peut pas étre non
plus réglementé, quel que soit T'arran-
gement auquel en arrivent les deux par-
ties en question. 11 est & peu prés aussi
difficile de réglementer Jes prix et les
profits d'une industrie que de contrdler
leg vagues de 'océan, méme en se confor-
mant aux idées de 'autorité la plus res-
pectable,

Les manufacturiers n'ont aucune objec-
tion & payer un prix quelconque qui peut
leur étre demandé pour leur matidre pre-
miére, pourva que leurs produits puis-
sent étre vendus en quantités suffisantes
pour tenir leur établissement en opéra-
tion et & un prix qui leur donnera un pro-
fit. Si les planteurs, par un moyen quel-
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conque peuvent maintenir wn prix uni-
forme pour leur matidre premidre, ils
peuvent étre certaing que les manufac-
turlers paieront volontiers ce prix fixe
comme s'il était moins élevé. La ques-
tion est la suivante: “Ceci peutdl se
faire?” 8i les planteurs peuvent trouver
un plan par lequel la chose puisse se
faire, ils feront quelque chose qui n'a ja-
mais été fait auparavant dans les opé-
rations commerciales, 11 n'est pas dou-
teux qu'on peut arriver & un certain ré-
sultat dans cette direction, si un plan
peut étre adopté pour une distribution
plus régulidre de la récolte du coton du-
rant toute I'année, au lieu de mettre sur
le marché cette récolte, principalement
pendant la période de la cueillette, com-
me cela s'est passé et comme le cas se
présente généralement,

Quant & ce qui concerne la distribu-
tion plus régulidre de la récolte, le plan
qui consiste & établir des magasins dans
tout le Sud, pour détenir le coton pen-
dant qu'il est égrené et mis en balles,
Jusqu'a ce qu'il soit demandé pour subve-
nir anx besoins des manufacturiers, est
d'une grande importance et doit attirer
l'attention de tous ceux concernés dans
lindustrie, et nous sommes préts a dire
que les manufacturiers sont parfaitement
consentants & donner leur appui A cette
maniére de faire. Tout plan de cette sor-
te doit, bien entendu, exiger un capital
trés fort et des facilités d'opérations de
banques, pour lesquels, nous sommes
heureux de le dire, le S8ud est dans une
meilleure position aujourd'hui qu'il n'a
Jamais été; et pour ces deux choses, 1'é-
tat financier amélioré des planteurs est
un facteur sur lequel i faut compter,

Le Sud n'a jamails été dans une meil-
leure position qu'aujourd’hmi pour mener
@ bien le plan de 'emmagasinage. 11 est
certain que les manufacturiers préfére-
raient que les planteurs détiennent eux-
mémes leurs récoltes, car ils feraient une
économie d'intérét seul, sans compter les
risques d'incendie et le coft du magasi-
nage. Sous ce rapport, le planteur est a
méme d'obtenir un prix brut plus élevé
pour son coton, sans qu'il en résulte au-
cun désavantage pour le manufacturier,
Nous espérons qu'on adoptera un plan
pratique de cette sorte, car un tel plan
comporte beaucoup d’avantages pour V'in-
dustrie en général. Toutefois, il est une
chose que les planteurs devraient avoir
présente a l'esprit, c'est qu'ils ne peu-
vent rien faire de contraire aux lois du
commerce, ni marquer leurs produits A
un prix que le manufacturier ne peut pas
payer; de méme, ce dernier ne peut pas
établir pour ses marchandises un cer-
tain prix et forcer le consommateur a le
remunérer en conséquence contre sa vo-
lonté, chose qui est déterminée par ses
besoins. Les consommateurs d'articles
de coton manufacturés peuvent réduire
leurs besoins, si le colt dépasse leurs

moyens d'achat. BEn réalité, c'est le con-
sommateur qui fixe le prix de la matidére
premiére,

La question qui a ét¢ discutée A la con-
vention, au sujet de la manipulation du
coton A partir de I'établissement d'égre-
nage jusqua la manufacture, est umne
question vitale, bien qu'elle ne le solt
pas plus qu'elle ne l'a été pendant plu-
sleurs années; mals cette guestion est
restée sans solution pratique. Depuis
longtemps on a admis que le coton a été
mal égrené, mal enveloppé, mal 1ié, mal
comprimé, et aussi mal manipulé dans
les différentes phases du transport, et de
nombreux efforts ont éé faits sans ré-
sultat pour corriger ces défauts. 1l est
hors de doute que quelque chose devrait
étre fait pour arriver a des améliorations
sous ce rapport. 8i les planteurs, les
égreneurs, les marchands, les acheteurs
et les compagnies de transport s'enten-
dent, un résultat peut étre obtenu dans
le but désiré, Mals jusqu'd ce que cette
entente soit faite, il y a peu d'espoir, et
méme il n'y en a pas que les améliora-
tions désirées solent effectuées. Le mau-
vais empaquetage du coton est le moin-
dre défaut dont on se plaigne. Si la ma-
nipulation était faite d'une manidre con-
venable, depuis la plantation jusqu'd la

ture, 1" age me serait
qu'une question secondaire,

La balle de coton américaine, telle
qu'elle est faite maintenant, est en
apparence un paquetage de pen de consé-
quence commerciale, dans lequel I'expo-
sition aux intempéries et la saleté sem-
blent avoir peu d'importance. On devrait
réglementer sévérement on méme sup-
primer complétement la pratique qui con-
siste & couper la toile d'emballage dans
le but de prélever des échantillons. 11 y
a quelque chose & dire en faveur de la
toile d'emballage & mailles ouvertes, dont
on se sert maintenant, car elle permet
de manipuler facilement les balles, pour
les mettre sur les trucs de chemin de
fer, quand il faut se servir de crochets.

LES MAGASINS A DEPARTEMENTS
EN ANGLETERRE

M. Samuel Carsley, qui est arrivé
d"Europe par le steamer Empress of
Britain, pense que les marchands de
nouveautés du Canada et des Etats-
Unis peuvent apprendre quelque chose
en visitant les plus grands magasins de
Londres et des autres grandes villes du
Royaume-Uni.

“Les magasins a départements, dit-il,
daient en vogue de P'autre coté de I’A-
tlantique, bien avant qu'on en ait éta-
bli de ce coté-ci. En général, les ma-
gasing de Londres sont dirigés tout

aussi bien, ef méme micux que les dta-"

blissements similaires des Etats-Unis.”
“leg magasing de Londres font-ils
des .affaires plus profitables que ceux
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Douveautés pour I' Automne 1906

Etoffes a Robes a la Mode

Tweeds Anglais pour Costumes—Armures
Veloutines —Draps Sedan —Satin de Laine
Crispine — Alpacas — Mohairs — Crepolines
Meltons — Ecossais Coton — Corde de Soie

Drap pour Costumes d'une valeur exceptionnelle
Hmazone"e, Ne tache pas a la pluie—Grande variété de nuances
Se détaille 5o 48 pouces de largeur, o
Fissu  remarquable par I'apparence Imitation
Pope"nc' ZNQn, SMQ. parfaite de soie de Lyon Vente  assurée et
rapide , ’ . .

Drap Venitien — Drap Venitien — Drap Venitien

(BAS PRIX) (PRIX MOYEN) (QUALITE SUPERIEURE )
Roxalias—Vicunas—Drap d’Alma—Palermas

Etoffe 4 Garreaux (noirs et blancs)
Popelines — Eoliennes — Ecossais

JOBS D'INDIENNES — JOBS DE FLANELLETTE
JOBS D'ETOFFES A ROBES D'ETE
JOBS DE MOUSSELINES,

JOBS DE CAMISOLES ET CALECONS, Etc., Ete.

Serges et Vicunas Bleus et noirs,
dans les prix populaires, a la marque

= "Y"SPHINX " ——
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des grandes villes du continent améri-
cain?” lui fut-il demandé.

“Au point de vue des dividendes
qu'ils rapportent, je considére que los
plus grands magasins anglais,  dont
beaucoup sont entre les maing de com-
pagnies limitées, rapportent  plus de
profits que ceux de ce pays-ci. Ce que
ces magasins rapporfent est connu de
tout le monde, car un rapport annuel
est toujours publi¢ dans un journal
commercial.”

“Qu'entendez-vous par un hon divi-
dende ¥

“Le magasin Harrond, & Londres, un
des plus grands  établissements, bien
connu de tout le commerce et ayant un
fort capital, rapporte un dividende de
20 pour cent par an. D'autres maga-
ging paient de 10 4 20 pour cent. Le
magasin Harrord est un édifice trés
imposant. las deux premiers éages
sont occupés exclusivement par le com-
merce of, dans les OGtages supérieurs,
sont des appartements pour messicurs.
Ces appartements sont connus a Lon-
41!"‘@‘ comme |‘1" enees of vous 'IHI]\(‘Z
vous faire une idée de la classe de gens
qui les oceupent quand je vous dirai
que leur loyer annuel varie de $1,375
A $3.000. On a accds & ces apparte-
ments par ¢ing ascenseurs qui fonetion-
nent jour et nuit.”

“Les  commis de magasing  sont-ils
aussi bien  traités en Angleterre qu'a
Montréal ou New-York#”

“Jo erois que les employés de mai-
sons de premier ordre sont dans d'aussi
bonnes conditions  qu'ici.  Beaucoup
d'entre enx s'établissent & leur compte
et réussissent généralement. Les demoi-
selles de magasing dans les grands éta-
blissements de Londres sont aussi bien
traitées ef, dans la plupart des cas, el-
jes ont leur logement et prennent leurs
repas, soit dans P'établissement méme,
ou dansg des maisons situées non loin.
Blles ont & leur disposition de honnes
bibliothéques et les devoirs qui  leur
sont imposés sont loin d’dtre désagréa-
bles. 11 faut aussi remarquer que ces

employés  demenrent  généralement
longtemps  dans les mémes établisse-
ments.”

“Pourquoi un si grand nombre de
ces employés de magasing vienent-ils
ici ¥

“Je ne sache pas, répondit M. Car-
gley, qu'il y en ait un &i grand nombre
dans nos lignes qui viennent an Cana-
da. Toutefois, vous devez vous rappeler
que Londres est une trés grande ville
et que toutes les lignes  sont  encom-
brées, de 14, imposeibilité pour tout le
monde d'y trouver de Vemploi. 11 est
peu d'employés en Angleterre qui aban-
donnent de bonmnes situations pour ve-
nir ici. Ce sont eeux qui ne trouvent

pas demploi qui viennent ici. Je crois
que toutes les personnes ayant un em-
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ploi régulier, de 'autre ¢6té de l'océan
sont dans une situation pécuniaire tout
aussi bonne que les employés de notre
pays.

M. Carsley continua en disant que,
bhien que le systéme des ventes au comp-
tant et celui des ventes & enédit soient
en vogue & Londres, la plus grande
partie des affaires se traite an comp-
tant, 11 fait aussi remarquer que le
commerce ost dans une excellente con-
dition et que les faillites y sont trés
rares,

Comme on lui demandait si les ma-
ns de nouveantés de Londres em-
ploient des étrangers, il répondit né-
gativement.  Tandis que les étrangers
sont trés nombreux chez les coiflfeurs,
dans les restaurants et le. hotels, au dé-
triment des Anglais, ils réussissent trés
mal dang le commerce des nouveautés,
11 v a beaucoup de richesse, déclara-t-il,
i lextension prise par le commerce,
g il ne faut pas oublier qu'il y a
aussi des quantités de pauvres gens,

“La classe pauvre peut-elle se procu-
rer des aliments & meilleur marché &
Londres ¥

“Elle 1o peut certainement. Par ox-
emple, on peut acheter de la viande de
mouton, dans les morceaux inféricurs,
bien qu'il 0’y ait pas de viande médio-
ere i Londres, au prix de 2 ou 3 eents
la livee, tandis que la viande dans les
meilleurs moreeanx cofite 15 cents, J’ai
vu des personnes acheter cette viande
de mouton & bag prix, dans une bou-
cherie qui n'était pas distante de trois
minutes de marche du burean du Com-
missaire canadien.”

DEBARRASSEZ-VOUS DES VIEUX
STOCKS

Une des plus grandes sources de per
tes dans les magasing de détail est l'ac-
cumulation de vienx stock devenu inven-
dable, parce qu'il est suranné on quil a
perdu une partie de sa valeur commer-
clale. 81 vous examinez votre stock en
cette saison et que vous vous aperceviez
(que vons avez encore en mgaasin un lot
de marchandises recues en janvier, il est
temps alors de faire des efiorts extraor-
dinaires pour vous en déharrasser. 8'
est nécessaire, faites-en un lot d'articles
d'occasion et offrezles & un prix qui les
fasse disparaitre. 11 vaut mieux suppor-
ter une perte partielle qu'une perte to
tale. 8i vous adoptez comme régle de
garder des marchandises aussi pen long-
temps que possible, vous aurez toujours
un stock propre et frais, et vous retire-
rez un profit maximum d'un ecapital
donné.

Un grand nombre de ventes sont pe~
dues, dit “The Commercial Bulletin”, et
une grande quantités de marchandises
aui se vendent mal sont tenues par des
magasing qul ont 'habitude d'avoir de:-

ridre ou sous leurs comptoirs des plac2s
od ils leurs marchandises.
Cellesci ne sont peut-étre jamais chan-
gées de place, excepté au moment de
I'inventaire, et ces places retirées ou ces
tiroirs sont d'excellents réceptacles pour
toutes sortes de marchandises, qul ne (e
vendent pas et qui devralent étre sur les
comptoirs ol on peut les offrir en ven.e
beaucoup plus facilement.

N'ayez pas de coin dans votre maga-
sin ,on des marchandises peuvent échap-
per aux regards. Si volre magasin est
spacieux, il est préférable de placer
toutes les marchandises audessus dus
comptoirs, sur des rayons. N'ayez pas
de rayons au-dessous des comptoirs; we
la sorte il n'y aura aucune occasion de
cacher des marchandises. Toutef)s
beaucoup de magasins ne peuvent pas
adopter cette pratique, faute d'espace; H
est done nécessaire de tenir une pariie
des marchandises en dessous des comp-
toirs.

Dans ce cas, velllez & ce que les mu
chahdises qui ne sont pas d'un acces “a-
cile solent examinées et sorties de leunr
retraite au moins une fols par semaiie.
Des marchandises tenues toujours en vue
se vendent plus facilement que celles gl
sont cachées. lLes vendeurs sont d'hi
bitude trés peu soigneux des marchandi-
ses difficiles & atteindre, et ils se don-
nent rarement la peine de regarder daas
les tiroirs ou sous les comptoirs poar
trouver les articles demandés.

Quand les clients demandent un arti-
cle particulier que le vendeur sait étre
A telle ou telle place, il va généralemaat
le chercher; mais si cet article est daas
un endroit od le vendeur doute de je
trouver, il répond gu'll n'a pas l'article,
ou il ne e donne pas la peine de cher-
‘cher 1A ol il devrait le faire; il essalera
de v 1 I'article dé par un
article quelconque, que le client peut ve
pas désirer,

81 vous avez des marchandises qui ne
peuvent pas étre placées sur les rayons,
disposez des armoires sur le comptoir cu
sur une table centrale, et placez ces
marchandises bien exposées & la vue dza
clients. Ne permettez pas qu'un articie
quelconque soit caché aux regards.

LE PERSONNEL DE RESERVE
UUn hon général ne lance jamais dans
la mélée toutes les forces dont il dis-
pose; il en tient toujours en réserve,
pour faire face & 'impréva. Dans la
bataille des affaires, le patron avisé
fait de méme; il tient toujours, dans
son établissement, un personnel de jeu-
nes gens, qui pourront prendre les pla-
ces devenues vacantes, par suite de dé-
ceg, de maladie, on d'insuceés d’autres

employés, p
Dans 'engrenage commereial, la par-
tie humaine est une quantité incertai-
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ne. Au moment ol vous vous y atten-
dez le moins, un homme sur lequel
vous comptiez pour produire des résul-
tats importants, et qui, jusqu’alors §'¢é-
tait montré apte a les produire, fait dé-
faut tout-d-coup et doit dtre remplacé,
I1 est done de la plus haute importan-
ee d’avoir en réserve un personnel bien
entrainé, d'aprés vos propres méthodes
et qui sera mis & contribution quand le
besoin s'en fera sentir,

Autrefois, les patrons formaicent
cette réserve au moyen des garcons de
bureaux. (’était a I'époque oii les hom-
mes commenga’ont i travailler quand
ils étaient jeunes, et oft ceux d'une ins-
truction limitée  étaient  considérés
comme trés capables ; le plus grand élo-
ge qu'on pouvait alors adresser & un
homme était de Pappeler: “self made
man.”

Les hommes sont encore des “self
made men” et le seront toujours, qu'ils
terminent leur instruction dans une
éeole primaire ou qu'ils prennent leurs
diplomes dans une université, dit Her-
bert J. Hapgood, dans “System.”
Llinstruction ne fait pas 'homme, elle
le développe seulement ; mais elle per-
met invariablement & 'homme qui a
des aptitudes naturelles, i arriver plus
vite que d'autres,

Dans ces années  réeentes, les  pa-
trons se sont rendu compte de ce fait;
l'expérience leur a enseigné que leur
meilleur employé est le jeune homme
qui entre dans le commerce un  peu
plus tard dans la vie, avee une instrue-
tion meilleure ot un jugement plue
milr, quand méme ils sont obligés de
lui payer quatre ou cing fois le salaire
qu'ils avaient I'habitude de donner au
n{(-lmt aux gargons de bureaux.

Les jeunes gens qui ont obtenu des
diplomes au collége et dans les high
schools  forment le principal reerute-
ment de ce personnel de néserve, que
toute maison de commerce entrepre-
nante devrait avoin. (Mest des hommes
qui sortent des colléges, des universités
et des écoles techniques que cet article
parlera principalement, mais il ne faut
pas dédaigner les avantages offerts par
ceux qui n'ont été que dang un high
school. En effet, beaucoup de high
schools des grandes villes donnent des
cours qui valent ceux des petits colle-
ges.  L'homme diplomé d'un  high
school, aujourd’hui, a souvent une ins-
truction avssi dendue  que celle que
son pére a recue, il y a une dizaine
d’anndes, dans un collége,

Dans quelques branches des affai-
res, les jeunes gens sortant des high
schools sont préférables & ceux qui sor-
tent des colloges. Ceci est assez vrai,
quand il s'agit d’un travail déeritures,
car les diplomés d'un high school ont
souvent une éeriture meilleure que eenx
qui sortent d'un collége, et caleulent
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plus rapidement. D'un autre coté, il ne
faut pas oublier qu'ils ont un jugement
presque toujours inférieur, qu'ils con-
naissent moins la nature humaine, et
quils ne présentent pas les qualités
qui se développent dans un homme
lorsqu’il est plus dgé.

Quand vous voyez un patron qui a
ssayé, comme employés, des jeunes
gens sortant des colléges et qui n'est
pas satisfait des résultats obtenus, vous
pouvez en conclure presque invariable-
ment qu'il a di exercer pen de somn
dans leur sélection. Probablement, on
lui avait dit que les jeunes gens sortant
du colloge faisaient de bons employés
et il en a engagé un ou deux au hasard,
sans se demander s'ils avaient des apti-
tudes particuliéres pour son commerce,
Peut-ttre  aussi, a-t-il  engagé le fils
d'un ami, le neveu du plus fort action-
naire de sa maison, on un jeune hom-
me qui avait plus d'argent qu'il ne lui
en fallait. Ce patron vous dira que
cotte conversation sur les avantages
T'une instruetion regue dans un colld-
ge, comme bonne préparation pour les
affaires, n’a ancune valeur, car il a en-
gagé des jeunes gens sortant d’une uni.
versité renommée eof ils ne valaient pas
le pain qu'ils mangeaient.

LE MARCHAND

Au point de vue technique, les tex-
mes marchand et négociant sont analo-
gues ;3 mais au point de vue commercial
et au point de vue pratique, ils sont
quelque peu différents,  Dans le com-
merce, le marchand de gros et le grand
marchand détailleur, sont connus com-
munément comme négociants, tandis
que le propriétaire d'un magasin de dé-
tail de dimensions modérées, situé dans
une grande ou une petite ville, ou & la
campagne, est class¢ d’ordinaire com-
me marchand, La meilleure définition
du marchand est peut-tre celle-ci: un
petit commercant au détail.

Les affaires du  marchand ne sont
pas étendues.

Quand elles prennent de Pexten-
gion, le marchand devient négociant.
Comme son commerce est presque en-
tierement local, et d’un volume relati-
vement faible; le petit marchand cu-
mule naturellement les fonctions d’a-
cheteur, de gérant et de surintendant.
En réalité, il fait toutes les fonctions,
sauf celles de commis, bien qu'il les
ajoute souvent aux siennes propres.
Pour réussir, le marchand doit avoir
des aptitudes innées pour le commeree,
dont il doit connaitre & fond tous les
détails, quand méme il n'aurait pas la
compétence nécessaire  pour faire de
grosses transactions. 8'il n'est pas doué
d'une  sagacité naturelle, il achétera
dans des conditions défavorables et
paiera plus qu'il ne recoit. Te mar-

chand est en somme un commergant, il
achéte directement, vend directement;
il est en relations directes avec le ma-
nufacturier ou le vendeur et avec le pu-
blic auquel il vend ses marchandises.

I est peu d’occupations plus stables
que celles de marchand. Si un mar-
chand comprend bien les principes fon-
damentaux des affaires, 8'il est sagace,
s'il sait acheter, ¢'il est économe pour
lui-méme et pour ses affaires, il est &
en pres sir de gagner sa vie et est a
hll)l'i de 'a faillite, pourvu qu'il se con-
tente d’an revenu modéré et qu’il ne
dépense pas plus qu'il ne faut, soit dan-
son commerce, soit dans sa maniére de
vivre. La plupart des insuceés des mar-
chands sont dis & un manque d’apti-
tudes marqué, a des dépenses extrava-
gantes, & un manque de soin ou d'atten-
tion, ou & un essai d'affaires plus éten-
dues que ne le comporte la situation.
Presque tous les jeunes gens de capa-
cités moyennes et de bonnes habitudes,
qui veulent travailler et qui sont assez
prudents, peuvent réussir comme mar-
chands,

Le marchand débute toujours au bas
de I'échelle. 11 a été gargon de magasin
avant d'étre vendeur; de vendeur, il
est devenu commis principal ou pre-
mier vendeur ; puis il est passé au rang
@associ¢ ou il est devenu propriétaire
du magasin dans lequel il a fait son
apprentissage ou d'un magasin qu'il a
acheté ou qu'il a créé.  Le marchand
doit étre un homme & tout fairve. 11 peut
mettre & profit ses connaissances en
tenue de livres, sans étre pour cela un
comptable professionnel. 11 doit savoir
acheter et vendre, et il faut absolument
qu'il sache 'adresser A ses clients,

Par-dessus tout, il doit étre hon cal-
culateur et pouvoir gérer ses finances
dans I'intérét de son avenir.

Le jeune homme qui a le plus d'ap-
titudes pour faire un bon marchand
montre de honne heure une propension
naturelle au commerce. Le jeune hom-
me qui n'est pas honnéte a bien des
chances de ne pas réussir. La malhon-
néteté peut rapporter heauncoup on sem-
ble rapporter heaucoup; maisg, dans les
affaires en général, il est absolument
essentiel que le marchand soit an moins
raisonnablement  honnéte. Le client
qu'il fait aujourdhui est celui qu'il an-
ra demain. La grande partie de sa clien-
téle est permanente et non passagire.
Des pratiques qui ne sont pas parfaite-
ment honnétes, quelles qu'elles soient,
peuvent rapporter des bénéfices dans
les grandes villes et dans certaines con-
ditions, mais auraient sfirement un ré-
sultat fatal pour la réussite du mar-
chand local. Te marchand entre en
contact direct avee la plupart de ses
clients, 11 les connait, tant en rela-
tions sociales qu'en relations d’affaires.
Sa personnalité compte tout autant
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que son magasin. 1l fait donc partie
lui-méme des marchandises qu'il vend,
et il doit se tenir ainsi que ses mar-
chandises,”en bonnes conditions,
Le suects dans un commerce local
est basé sur les principes fondamentaux
de 'honnéteté, Le marchand qui réus-
sit, donne valeur pour valeur, cest-i-
dire qu'il vend quelque chose qui a
plus de valeur aux yeux de quelqu'un
qu'd ses propres yeux et cela pour une
rémunération raisonnable, Si un jeune
gargon échange avee profit un couteau
de poche pour un cerf-volant, il vend,
en réalité un coutean de poche qui a
plus de valeur pour le propriétaire du
cerf-volant que pour lui-méme, et le
cerf-volant a plus de valeur pour lui
que pour I'autre jeune gargon. Le com-
meree est un troe équitable, chaque par-
tie y gagnant, chagque partie recevant
ee qu'elle demande en échange de quel-
que chose dont elle n'a pas besoin, Le
succeés dans un magasin local ne con-
siste pas i prendre avantage sur l'autre
personne qui fait le marché, mais con-
siste & faire un échange mutuel, le
jeune homme qui trompe les autres cha-
que fois qu'il fait des affaires avee cux
ne sera pas un marchand prospére; il
peut obtenir du suceds quelque part,
parce qu'on ne peat pas mettre en don-
te que les pratiques peu honnétes rap-
portent quelques fois des bénéfices et
produisent, pour ceux qui savent s'en
servir, le suceds financier; mais remar-
quez bien une chose, ces pratiques n'a-
ménent que le suceds financier, car au-
cun sucees autre que celui  basé sur
I'honnéteté n'est réel.  L'homme qui
remporte tous les suceds financiers du
monde, &'il ne le fait pas honnétement.
a la quantité, mais non la qualité du
suecds ef, quand il se rendra compte
de la condition dans laquelle il se trou-
ve, il portera envie au cireur de chaus-
sures qui gagne sa vie honnétement,

Dans cet article, toutefois, j'essaie de
citer au lecteur des faits qui servent a
conduire un commerce et une profes-
gion ef je parle de ces faits sans melire
de gants. Je ne me propose pas de nier
que la malhonnéteté, pourvu qu'elle se
tienne dans les limites de la loi, obtient
gouvent un suecds  financier, mais la
malhonnéteté n'a jamais donné la pros-
périté & un homme ; car hien qu'il pv
se compter =a richesse par millions, il
n'est pas digne du nom d’homme, 8'il
n'a pas obtenu honnétement ce qu'i!
posséde.

Le marchand prospére est le dévelop-
pement du jeune homme qui a des ap-
titudes naturelles pour le commerce,
(e jeune homme attribue instinctive-
ment de la valeur i tout ce qu'il a et,
quand il entre en possession d'une chose
qu'il ne désire pas particuliérement, il
cherche une occasion de s'en débarras-
ser légitimement. 11 fait continuelle-
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ment des transactions et il est satisfait
d'un profit raisonnable. 11 évalue ins-
tinctivement toutes les choses, c'est-id-
dire qu'il semble avoir fixé de lui-
méme une valeur sur presque toutes les
choses qu'il voit. 8i beaucoup de mar-
chands prospéres n'ont pas exhibé ces
caractéristiques étant enfants, il est
probable qu'ils ont montré une préfé-
rence distinete pour la tenue d’un ma-
gasin quand ils ont quitté Décole et
qu'ils étaient préts a travailler. Si un
Jeune homme montre de I'instinet com-
mercial plus que tout autre chose, on
devrait lui donner 'occasion de déve-
lopper cet instinet. On devrait lui per-
mettre d’acheter ses vétements et d’au-
tres choses ou de donner son opinion
dans leur achat, bien avant qu'il n’ait
atteint P'ige de vingt ans. On devrait
lui donner de la responsabilité, de fa-
gon qu'il puisse se mettre en contact
avee les gens du commerce en général ;
mais laissez-moi dire ici qu'il n'y a au-
cune bonne raison pour qu'on ne laisse
pas de responsabilité i tout jeune hom-
me digne de confiance, qu'il soit des-
tiné & étre un marchand ou non.

Une instruction ordinaire est absolu-
sentielle et le jeune homme de-
vrait prendre ses diplomes dans un high
school si possible.

Une instruction regue au collége ne
scra pas nuisible et il est probable
qu'elle lui fera un bien durable, mais
on peut difficilement la considérer
comme nécessaire,

11 est probable que le marchand ne
deviendra pas riche, mais il est & peu
prés certain d’une vie confortable. [l
est probable que la moyenne des mar-
chands est plus & I'aise que la moyenn
des négociants et des manufacturiers
qui, malgré toute leur richesse, vivent
dans Dincertitude, Un grand nombre
de nos négociants les plus important.
ont commencé comme petits marchands,
La tenue d’'un magasin est souveot le
marche-pied pour arriver & de plus
grandes choses. Le marchand a une vie
satisfaisante avee le minimum d’ennvi.
Je ne lui conseillerais pas de réfréver
gon ambition, parce que 'ambition est
nécessaire, méme dans bes vocations les
plus obscures ; mais je dirai que le mar-
chand ambiticux qui a des plans dé
nis pour devenir un hon négociant ot
qui travaille dans ee but, hésite & con-
tinuer et hésitera jusqu'a ce qu’il ait
une preuve positive quune position
commerciale plus @levée est digne du
prix qu'il doit payer pour I'obtenir.

Le suceés financier n'est pas tant une
question de revenu qu’une question de
différence entre le revenu et les dépen-
ses. Le marchand situé dans un centre
progressif de la campagne, gagnant
quelques milliers de dollars par an est
souvent plus & Daise, au point de vue
financier, que le propriétaire d'un éta-

blissement d’une grande ville. Cette
course & l'argent est plus nuisible au
monde que nous me le pensons. Une
simple ambition financiére n’est pas
basée sur ce qu'il y a de meilleur dans
I'homme. Un désir de bien faire et de
vivre confortablement doit étre encou-
ragé. Mais cette lutte pour dépasser les
limites du confort et pour étre maitre
de plus de richesses qu'un homme n’en
peut gérer intelligemment cause du
tort & l'esprit de progrés. Un homme
ne devrait pas regarder les affaires
comme le but principal de la vie, Les
affaires devraient &tre simplement un
moyen d'arriver & un but. L’homme
doit travailler, et il doit travailler pour
vivre, mais quand il s'est procur¢ un
revenu suffisant, il est temps pour lui
de rendre quelque service & la société.
11 peut arriver bien mieux & devenir un
grand homme, socialement et de toul
autre maniére, en mettant son ambi-
tion en dehors du commerce, quen lui
donnant pour but I'acquisition exeln-
sive de la richesse.

Le monde n’oublie jamais le Lon ci-
toyen. Le monde oublie immédiatmeny
I'homme d’argent. Parcourez notre ma-
gazine “Who's who in America” of au-
tres livres écrits par des hommes de
marque et vous verrez qu'il n’y a pas
1-10 de 1 pour cent des noms enregis-
trés comme dignes d'étre imprimés 1a,
qui soient connus pour leur argent.

Le petit commerce devrait étre en-
couragé. Nous avons besoin de plus de
petits magasins et de moins de grands
établissements. Nous avons besoin de
plus d’hommes en affaires pour eux-
mémes et maitres d'eux-mémes. Nous
avons hesoin de moins d’hommes sala-
riés et de plus d’hommes qui, tout en
étant & la téte d’un commerce, font une
partie du travail eux-mémes.

Je ne crois pas qu'il y ait une autre
occupation si bonne et si profitable au
publie que le petit commerce ordinaire,
simplement parce qu’il donne de vastes
occasions aux hommes ordinaires et que
les hommes ordinaires sont en grande
majorité. Le métier de marchand est
done un métier progressif et je con-
seillerais & tout jeune homme, qu'il
soit de la ville ou de la campagne, qui
n’a pas un penchant et des aptitudes
évidentes pour quelque profession, de
réfléchir séricusement au métier de
marchand.

MM. D. McCall Co., Ltd., représentés
par M. Louis Decelles, ont un assorti-
ment complet des dernidres nouveautés
pour le commerce d'automne. 11 y va de
I'intérét des commergants d'examiner
avec attention les échantillons qui leur
seront soumis.

Le marchand qul ne voit pas quelque-
chose & annoncer est un homme mort et
ne sait pas que le moment des funérail-
les est arrivé.
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L’Unique

DECAUVILLE

LIVRAISON IMMEDIATE
Garantie pour 365 jours

CARROSSERIE
de ..
LUXE

PNBUS
MICHELIN

DOUBLE PHAETON
Entrées Laterales. Capote Américaine Ordinaire.

|
1f

“ Rien ne sert de courir, il faut arriver a point.”
Avec une Decauville on arrive toujours an but.

Nous pouvons fournir sur les chassis
Decauville tous les Modéles de Car-
rosserie qui nous sont demandeés.....

Sur demande nous envoyons le catalogue franco, ainsi que tous
renseignements désirés.

The Canadian Motor Car Company
Bureaux: 25 rue St-Gabriel. Salle d’Exhibition: Anclenne Minutacture Davis.

MONTREAL.
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zxer T0J0URS CORRECTS| |

LES DAMES LES MIEUX MISES et |
LES ENFANTS LES PORTENT.

Notre offre pour I'’Automne porte toutes les
Marques des Vétements Parfaits. Souvenez-
vous toujours que notre position splendide
vous garantit les Meilleures Valeurs.

L’assortiment complet est entre les mains de
nos voyageurs; ne manquez pas de les voir,

LES PRIX N'ONT JAMAIS ETE PLUS BAS QUE MAINTENANT—
ACHETEZ VITE, VOUS PAIEREZ DAVANTAGE PLUS TARD. {

] Ui Cest un gros département

' - chez nous,et il y a lade fortes
affaires pour toute maison vendant en détail |
des Etoffes a Robes. Tenez-vous de petites |
Fourrures-Si non, pourquoi pas? Voyez les notres. |

JAUL § FIES Voyez l'assortiment complet
| y de Manteaux que nous offrons i
J ! pour Dames, Jeunes Filles et Enfants. — |
! 1 Style Parfait et Valeurs les Meilleures. L

MONTREZL
GREENSHIELDS WESTERN LIMITED ‘ ' . GREENSHIELDS & CO., LIMITED
WINNIPEG, MAN. VANCOUVER, C.A.
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“VETEMENTS MARQUE SHIELD”

ARTICLES EN FLANNELETTE
PEIGNOIRS

JUPES DE DESSOUS

JUPES DE ROBES

TABLIERS EN LAWN POUR DAMES
TABLIERS de COULEUR pour DAMES
ROBES D'ENFANTS
MANTEAUX POUR LA PLUIE

L' -JUSES Toutes les dernieres Nouveautés se tronvent duns notre as-
BLOUSES sortiment—telles que Velours i Cotes, Velours, Soieries,
BLOUSES Flanelle francaise, Delimes, Lustre, Cachemire et Velvetta
VETEMENTS Il n'est pas doutenx que nous tenons la téte dans les
Marchandises populaires “ Bear Skin” pour enfants. Voyez

BEAR SKIN 5

notre assortiment spécial, exclusif de Manteaux, Pelisses,

POUR ENFANTS Manchons, Etoles, Sets et Coiffures en ¢ Bear Skin.”

SERVEZ-VOUS DE NOTRE DEPARTEMENT D'ORDRES PAR LA MALLE.

GREENSHIELDS LIMITED

T O 1 B e 3
GREENSHIELDS WESTERN LIMITED AU N T RER Roe GREENSHIELDS & CO., LIMITED
WINNIPEG, MAN. VANCOUVER, C. A

Ils augmenteront vos ventes et vos profits, Nous sommes en
conditions splendides pour subvenir & vos besoins immédiats.
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eu lleu pendant plusienrs salsons pas

jupon de lingerle, comme le f

sées, remp
dant 1'été, le jupon de s
gue aux toilettes de la journé ar pour

cera en grande partie, pen-

je, Coci s'appli

les tollettes de bal et méme celles de di

ners, le jupon de sole est indispensable

Pour porter avec les robes courtes, 04
emplole le jupon
grande ampleur dans le bas tundis que

ausouck ayant une

la partie supérieure est trds coupée de
bials, de maniére & coller sur les han-
ches. La garniture est faite d'un grand
volant, ou de deux volants de largeu
moyenne, en broderie anglalse Cecl 82

porte avec les costumes du genre tail
leur, faits en tissus de laine

Pour accompagner le méme genre de
costumes, comme ces costumes sont faits
en tissus lavables, on porte un jupon de
batiste trés souple. Ces jupons sont de
deux sortes. L'un en nne sorte de ba-
tiste fantaisie, dont le fond est blanc
avee un dessin allover de couleur; l'autre
sorte de jupon est entidtrement blanche,
quoigue souvent dun tissu de fantaisie
Ces jupons sont ornés de deux ou trois

volants, larges de quatre & cing pouces
et leur bord inférleur est festonné et
porte une couture en couleur. Iis sont
trés  élégants, mais lls ne doivent pas
présenter la moindre raideur et quand on
les lave, on les gomme

drement et on

ne les empeése jamals

Jupon en Mohair.

D'un u

peu prés général le
Jupon de mohalr, dont ie plus ordinaire
est A rayures noires et grises, ou blan
ches

Il ¥y a aussi le jupon en mohair tout
blane, Celui-ci présente un certain degré
de recherche, car il ¢
né d'un allover en «

t généralement or

ssin broché de la
méme conleur. On considére que ce jupon
est bien porté l'aprés-midi

Nous arrivons maintenant au jupon de
batiste tout-a-fait habillé, qui est porté
sous les roves de visites de toutes des

criptions et de tous tissus, Il est long,
touche presque le sol. Le tiers supérieur
est de la forme fourrean; les autres
denx-tiers sont couverts d'un volant, car
ce jupon ne porte généralement qu'un
seul volant trés large, qui, & son tour,
supporte tous les ornements superflus,
Ceg ornements consistent en plissés

couteau étroits, arrangés de maniére a
former un dessin complet ou partie d'un
dessin et en insertions de dentelle alter
nant avec des bhouillonnes de batiste an
travers desquels passe un ruban de coun-
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leur, et ce ruban fait saillie A intervalles
pour étre attaché en nocuds formés de
poucles et de bouts longs et tombants.
Souvent les volants sont entidrement
coupés et plissés, larges d'environ trois
s trés
a méme largeur. Cing ou six

pouces, sulvis dinsgrtions brodé

lines,
rangs doubles de cette garniture couvrent
le volan

Large volant en batiste.

Trés joli aussi e le vrds large volant
en batiste fine, brodé en pigares plume-
tis Le dessin est grand et couvre les
deux-tiers supérieurs du volant, le tiers
inférieur étant formé de quantités de tuy-
autés étroits, alternant ou n'alternant
pas avec des insertions assorties au vo-
lant

Un jupon trés populaire est aussi celui
en taffetas blane ou en taMetas d'une
teinte trés pale, changeant ou non, sur
leguel est placé un volant de lingerie,
composé de batiste et de dentelle blan-
ches toutes les deux. Ces jupons sont
commodes et portés courts, le volant est
simplement fixé sur la jupe au moyen
de boutons et peut étre changé a volonté,

Jupon trés élégant.

Quant au jupon de taffetas habillé, il
n'a jamals é1é anssi élégant que malnte-
nant, et la derniére idée, le volant sim-
ple et large étant si populaire, consiste
en un volant brodé, forme plumetis de la
méme couleur, 8i la couleur du jupon
est rose on jaune, le dessin est fait do
rose de la méme nuance tandis que le
taffetas bleu pale porte sur le volant des
fleurs des champs, ete

Le fond d'un grand nombre de jupons
est composé de sole brochée trés riche,
tandis que le volant, bien que d'une des
conleurs de la soie, est en taffetas, ou en
satin “pebble” ou méme en net  point
d'esprit, toujours de la méme couleur
Pour le moment, le volant en dentelle
anche ou noire se voit peu, bien que

les volants de tons genres solent garnis
de dentelle

Vétement en lingerie princesse.

Le vétement & combinaison, genre prin-
cesse, qui été prodult dans les lignes
de lingerie francaise, il y a quelques sai-
sons, a rencontré l'approbation marquée
des femmes les plus difficiles. La vogue
de la robe princesse a rendu plus néces-
saire que jamals lajustage des véte-
ments de dessous. Il n'est pas douteux
que c'est Ja la raison du succeés des com-
binaisons princesse qui sont faites pour
desginer parfaitement les formes et éli-
miner ainsi les bandes pliées et 'ampleunr
produite par le port de dcux ou trois ef-
fets d'habinement.

La combinaison princesse & trois mor-
ceaux, qui comprend cache-corset, pan-
talon et jupon, est un des genres les plus
approuvés. Dans ce modéle, le cache-

corset est sans couture et coupé sur un
patron circulaire. Le jupon est également
cirenluire et, aver les sections de ooOt®

qui sont fixées sur une seule couture,
forme le pantalon, En réalité, la combi
naison est une jupe fendue et un cache
corset réunis A la taille par une inser-
tion délicate

Paletot élégant.

wn beaucoup admiré aux dernidres

courses un paletot élégant en taffetas
vert bronzé, brodé d'un large dessin A
fleurs de la méme coulenr, mélangé du
bleu riche et magnifique, connu sous !s-
nom de bleu de rol, L'effet était har-
monienx A l'extréme. Le paletot étalt
doublé de taffetas de la méme nuance
de blen et formait partie d'une tollette
de voile blew de la méme teinte. Quel-
ques nuances de bleu et de vert semblent
avoir 6té crédes pour aller ensemble et
les deux nuances cité plus haut sont
certainement du nombre

Chaussures élégantes.

Les souliers découverts de couleur sont
plus & la mode qu'ils ne l'ont pamais 616,
toutefols, les chaussures blanches sont
moins en faveur que 1'été dernier.

Il est assez fréquent de voir des sou-
liers découverts d'une couleur assortie
exactement & celle de la tollette qu'ils ac-
compagnent et, quand cela n'est pas le
cas, les nuances brun et créme sont les
plus en faveur

Pour les bottines, deux nuances sont
souvent employées ensemble; l'extrémi-
té de la bottine étant d'une teinte plus
foncée que le reste. Le cuir verni est
préféré maintenant au chamolis, qui était
la rage l'année dernidre. Toutes les
chaussures sont & houtong et, quand elles
gont de denx nuances, c'est sur la partie
la plus foncée que l'on fixe les boutons.
Quant & la forme des boutons, il y a aus-
sl un grand changement; ils sont plats
et trés larges, de la dimension de ceux
employés pour les gilets d’hommes

[Dry Goods Economist].

Un acheteur d'une de nos grandes mai-
gons de modes tout récemment revenu
d'un voyage & Paris, nous dit que des
couleurs bleu-mésange, les teintes Gobe-
lin-Empire et le vieux rose genre Wa.-
tean y jouissent actuellement d'une trds
grande faveur.

. .

M. J. M. Orkin, de MM. Chaleyer &
Orkin, rapporte une demande excellent2
pour tous les articles de mode du prin-
temps et plus particulidrement pour les
chapeaux “Leghorn” qui commencent i
devenir assez rares. Les fleurs se ven:
dent également bien,

En fait de garnitures, il y a eu une de
mande exceptionnellement forte pour a3
plumes et pour les ailes, cette demand2

L e St S -
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Nos voyageurs sont maintenant sur la route
avec des échantillons de Nouveautés dans

>

les lignes suivantes: X X X X X X X

%’EQ &n Fourrures

Chenille
elours et

Plumeanr, Riles, Feutre
Soies, Rubans,

Velours, Velveteens

et Garnitures.

tillons avant de placer vos commandes.
I1 est de votre intérét d’acheter les marchan-
ATTENTION SPECIALE dises les plus désirables aux plus bas prix
donnée aux commandes P ble
par lettre. Ce départe-

ment est sous la direc-
Sioh s omeiuys ayont Toujours  Assortiment complet dans les

une longue expérience en mains :  Marchandises de Saison. « ¢

T
%
Chapeaux §
.
:

Debenhams (Canada) Limited
‘ | 18 rue Ste-Helene, Montreal.

\ J

Peded»EerEed»E@POE@O@DOE@D®

Nous vous offrons le choix le plus complet
que 'on puisse désirer. Voyez nos échan-




est assez Gtonnante pour cette époque
d¢ Yannée.

Tout semble indiguer que nous aurons
également une saison d'automne trés ac-
tive dans le commerce de la mode

. . =

La carte des nuances pour 'hiver
1906 de I'Union des Syndicats vient de
paraitre,

Nous remarquons un changement as-
sez radical dans cette derniére édition ;
les nuances différentes au lien d'étre
nommées séparément sout groupées par
nuances et ne portent qu'un méme nom.

Les couleurs Sherry-Brandy [& notre
avis Cherry Brandy aurait été plus cor
rect] tiennent la téte de la liste, ce sont
des couleurs hordeaux; ensuite, viennent
les verts Bouclier et les bruns Narghils.
Ce sont, paraitil, les nuances que l'on
recommande & Paris pour la saison pro-
chaine.

29 8

Les affaires sont trés satisfaisantes,
nous dit M. F. X. D. de Grandpré, gérant
de MM. Debenhams [Canada] Ltd., bien
meillenres méme que les années précé-
dentes et . parce que la saison des
véntes pour le commerce du printemps
el de I'été semble vouloir se prolonger
indéfiniment.

La température frolde que nous avons
ene au début de la saison a été A l'avan-
tage de la modiste qui fait elle-méme
les chapeanx qu'elle met en vente, car
ses clientes ont placé leurs commandes
beancoup plus tard que de coutume. Il
n'y a gudre que les magasinsg départe-
mentaux qui alent vendu des chapeaux
du printemps dés le début de cette sal-
son,

weanx  Leg-
et rubans est trés

Lat demande pour les o

horn, pour les tulles
forte.

En fait de nuances on  remarque A
I'heure actuelle une préférence pour le
noir, le blane et en général pour toutes
les couleurs claires sans préférence bien
marquée pour ancune d'entre elles,

. ..

M. Wm. Alexander, gérant de la mai-
son 8. MeKinnon & Co., Ltd., Mont-
réal, nous avise que les affaires sont
toujours actives

La demande porte sur les chapeaux
en toile, eeux en paille Leghorn et sur
les chapeaux Flaps de toate deseription,
Les Saflors continuent & avoir une bonne
vente,

Les nuances cl

res sont toujours A
I'ordre du jour, de méme que le blane t
e noir,

MM. 8. F. McKinnon & Co., 1i4d., de
Montréal, ont mis en stock ces jours der-
niers, un assortiment complet de cha-
peaux en tolle: les dernidres nouveautés
di marché de New-York.

MM. Debenhams l(‘mmdu] Ltd., vien-
nent de recevolr un assortiment complet
des dernieres nouveautés dans les tulles,
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chiffons, et rubans. Ces marchandises
de choix sont offertes & des prix trés
avantageux.

MM. Chaleyer & Orkin offrent an com
meree ce qu'il ¥y a de plus récent en falt
de chapeaux Leghorn, avee la nouvel!
calotte ronde,

Ces chapeaux sont soit en paille natn
relle, soit en paille blanchie..

8i vous voulez avoir ce quil y a de
plus nouvean en fait de chapeaux Sailors
tels que les portent les élégantes de New
York, adressez-vous & MM. 8. F. MeKin
non & Co, Ltd., de \Iunlrt‘ul .

MM. Chaleyer & ()ll\lu appelle :t 1'at
tention du commerce sur leur magnif!
qne assortiment de rubans de velours
Ce sont les meilleures valeurs offertes
sur le marché

M. J. A. Martin, de la Montreal Em-
broidery Mfg. Co,, rapporte que les af
faires sont trés satisfaisantes ; les
échantillons de sa manufacture sont ac-
cuelllies avee beaucoup d'empressement
par les principales moisons de gros de
notre place.

“ -

Quatre des plus importantes ‘manufac-

tures de chemises et de sous-vétements
de Montréal, viennent de s’amalg:
Ce sont les maisons sulvantes:
ard Shirt Co, John O. Black & Co., G.
H. Harrower & Co. et A. H. Sims & Co,,
Lid,

* % &

M. W. T. Miller, de MM. Miller Bros,
Co., Ltd., worte une bonne activité
dans les affaires; la demande pour les
cols en celluloid augmente du double

cette année; l'usage de ces cols tend A
devenir de plus en plus général
* %

MM. E. O. Barette et Cle nous avisent
qu'il ¥ a wne excellente demande pour
les cravates lavables en coton, de méme
que pour celleg en chiffon-velours et en
sole popeline Jacquard.

Les cravates préférées continuent A
&tre celles dans les formes Derby et dans
les nuances claires,

.

On nous rapporte de toutes parts que
les gants de sole et de fil dans les gran
des longuears sont extrémement rares A
Montréal et qu'il n'y en a pour ainsi dire
plus dans le commerce de gros.

Cette rareté s'étend aux Btats-Unis,
puisque les maisons américaines ont es
sayé de placer & Montréal des comman-
des pour des gants de ce genre,

9. & @

Les prix des gants continuent a4 aug-
menter; il y a, paraft-il, une disette com-
pldte de peaux sur les marchés francais,
ce qui fait que les fabricants ne peuvent

que les q

envoyer & leurs représentants en Améri-
Lés accoutumée

Nous croyons savoir gue plusieurs mal

sons de Montréal ont retiré leurs prix.
L .

M. J. O. Gareau, gérant général de )4
Eastern Township Mfg, Co., Lid, ran
porte une grande activité dans les af
faires,

Les modeles de corsets ot de chemises

que les voyvageurs de la compagnie sou-
mettent actuellement au commerce rem
portent le plus gravd succds.

Nous apprenons que la Dominion Sus.
pender Co. mettri prochainement sur le
marché une nouvelle hretelle perfection
née, la Bull Terrier Brace. Les échantil-
lons seront soumis an coi. !
voyvageurs de lg malson E. O. Barette et
Cie qui représente dans la province de
Juébee la Dominion Suspender Co.

Faux-cols mous Aunglais. En Oxfords
blanes mercerisés. Grandeurs, de 121 2
A 16%. Rétrécis avant la confection. Pi

qfres renforcées,
Angl
vate
wear Co,

Bpingles  de streté
alses, de bonne qualité, avee era-
respondantes Niagara Neck
L., fabricants

Malgré de nombreuses demandes, il
reste encore & MM. E. O. Barette, Tempie
Euilding; rue St-Jucques, Montréal, an
nombre limité de stands on étalages mo
biles pour bretelles et cravates qu'ils
donnent gratuitement A& tout marchand
qui lenr enverra une commande de $40.00
pour les bretelles de la Dominion Sus
pender Co,

La maison Kyle, Cheesbrough & Co. n
mis sur le marché un nouvean drap pour
costumes, Cette étoffe appelée “Llama
Radium™ ne rétrécit pas, et convient aux
costumes d'automne. C'est une valeir re
marquable. On la trouve en 16 nuances
magnifigues et on peat la détailler avee
profit & 0e. la verge, Les marchands de
lmnu-ml(’n qui veulent donner du cachet
A leur stock de marchandises pour 'an
tomne ne peuveat faire mieux que de
donner un ordre pour I'étoffe Llama Ra
dinm, dont Ia vente est contrdlée an Ca-
nada unlquement par la maison Kyle,
Cheeshrough & Co., Montréal,
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MM. E. O. Barette et Cie nous avisent
qu'ils livreront & partir du ler juillet 'os
commandes qui leur ont été conflées
pour les cravates en Popeline Jacquard
Les échantillons de ces cravates qui oni
€té soumis au commerce, ont rempor:é
un trés grand succes, ce gui n'est pus
surprenant, ear s eravates vendues A
raison de $4 doz. se détaillent fa
cilement & 756 cents pidce.

MM. E. O. Barette et Cie qui cofitrole
cette marque, ont une collection de 1
échantillons dans 12 dessins différ
et daus toutes les nuances & la mode.

Nous avons le plaisir d’annoncer & nos
lecteurs que la Monarch Manufacturing
Co., de Lévis, fabricants de chemises,
vient de s'installer dans la nouvelle ma-
uufacture qu'elle s'est fait construire su”
un plan tout-d-fait moderne. Les chemi
ses que fabrique cette maison ne le c@
dent en rien & celles des autres manufae-
tures de chemises sous le rapport de la
coupe, du fini et de la qualité. La Mo
narch Manufacturing Co., it son éta-
blissement situé & Lévis, ol la main
d'oeuvre est & bon marché, peut en con-
séquence livrer des produits & des prix
inférieurs & ceux des marchandises ma-
nufacturées dans les grands centre
prix de la maind'oeuvre est élevé

Les commercants ont done tout ints-
rét & s'adresser pour leurs commande
cette compagnie qui, outre les chemises
fabrique également les overalls.

Champion

Dernier modéle de col en celluloid.
Hauteur, devant 1% pouce ; arriére 15

pouce, fabrigué par MM. Miller Bros.,
Co.. Ltd

MM. E. O, Barette et Cie, Tempie
Building, rue StJacques, offrent an
commerce une ligne xeeptionnelle de
cravates Derby en sole popeline unie i
raison de $2.25 la doz. Ces Derbys, re-
versibles, ont une longueur de 47 pouces
et une largeur de 214 pouces,

Examinez votre magasin et voyez
quels sont les articles qui ne se vendeat
pas blen. 8i vous avez quelque marchan
dise depuis trop longtemps, fixez lui un
prix attrayant et mettez la dans votre
vitrine. Vendezla quand méme ce se
rait & perte. Ne continuez pas & trainer
dans votre magasin des articles qul ..e
se vendent pas. La premidre perte et
la meilleure perte.

AU PAYS DE LA SOIE

Il est une ville, qui ne se trouve pas
en Amérique, et qui compte’ cependant
des millionnaires par légions: des mil
liers et des milliers de mains y fabrigquent
la sole; des milliers de métiers y travail
lent sans reliche dans des manufactures
florissantes. Cette ville est Hang-tchéou,
la capitale de la soie, dit le “Sunday He-
rald” de Chicago.

Hang-tchéou est peut-étre, avec Pékin
et Canton, la ¢ité la plus populeuse de la
Chine. Capitale de la province du Tche
kiang, elle occupe cependant, aun point de
vue des communications avec le dehors,
une position défectueuse; elle n'a pas de
lignes ferrées et n'est en communication

avec la mer que par des canaux et une
petite riviére.

“En haut est le ciel; en bas, Hang
tehéou et Sou-techéou™, dit un proverbe
chinois. En d'autres termes, sous le ciel
rien n'est beau, rien ne compte en dehors
de ces deux villes. L'auteur de l'article
que nous analysons n'est pas loin d'étre
de cet avis lorsqu'il nous méne sur une
colline qui domine la cité que Marco Polo
proclamait dépa la plus splendide de '»
terre, et nous fait embrasser du regard
un prestigieux panorama.

Imaginez une vaste plaine avee un iac
A l'ouest, tout un résean de canaux qui se
croisent et rayonnent de toutes parts, et,
au milleu de ce lumineux paysage, une
immense ville aux maisons couvertes de
tuiles sombres, aux innombrables rues
étroites, qui illongent & perte de vue,
et que dominent les deux énormes tem-
ples de Confucius et de Bouddha. Une
large et confuse rumeur monte de cette

ruche gigantesque, ol l'on ne se repose
ol jour ni nuit; et si I'on ne voit pas, dn
moins on peut deviner la foule qui ren.
Plit les rues, s'agite dans les centaines de
manufactures, sur les quals d'em!
ment, ou dans les plantations d
qui ombragent toute la plaine.
levage du ver & sole a pour condition es-
sentielle 1a culture en grand de I'arbre
dont le feulllage constitue sa nourriture,

De tous les canaux qui aboutissent a
la ville comme au centre d'une toile d'a-
raignée dont les fils seraient d'ar
plus remarquable—et 'une des grandes
voies d'eau artificielles du monde—est le
célébre Grand Canal, qui part de Pékin,
se dirige au sud & travers les provinces
les plus populeuse de 'Empire, et abou
tit & Hang-tchéou.

Sur ce canal en particulier, la princl
pale artére du commerce chinois en de
hors du Yang-tsé-kiang et de la Rividre
des Perles, se croisent des milliers de

jonques, de petits vapeurs et d’embareca
tions de toute espéce. 11 y a plus de cing
sidcles qu'il relie deux des plus grandes
cités de I'Empire du Milieu.

Le lae, que la ville atteint par ses quar
tiers excentrigues, est lui-méme un des
principanx attraits du paysage I est
semé d'iles ol des villas et méme des pa
lais s'enveloppent de feulllages luxu-
riants, foréts de bambous couronnant de
minuscules collines peut-étre artificielles
pruniers, péchers, jardins remplis de
roses ou d'autres fleurs de luxe.

Redescendons dans la  fourmilidre.
Beaucoup de rues sont bordées exclusive-
ment de fabriques oude magasins. Hom-
mes, femmes, enfants, tout le monde (ra
vaille ici. La spécialisation des métiers
y est poussée fort loin: chacune des
branches de la sériciculture occupe et
absorbe toute une partie de la population.
Les uns se vouent & 1'élevage du ver a
sole; d'autres filent les cocons; d'autres
passent leur vie sur les métiers A tisser;
d’autres se consacrent & la peinture in-
dustrielle, ete.

ntrons dans un de ces magasins: un
magasin! il coustitue & lui seul toute une
cité, on la foule se presse dans des cou-
loirs aussi longs que certaines rues, et
oll chaque rayon semble former une bou-
tique & lui tout seul. De riches Chinoises,
dont I'élégance se reconnait & leurs pleds
comprimés. réduits & des proportions
minuscules sautillent péniblement, ap-
puyées sur un biton et sur le bras d’une
servante. Des particuliers opulents se
rencontrent et se saluent en secouant
chacun sa main droite dont le pouce est
rapproché du pouce gauche. Jamals, du
reste, on ne se serre la main, en Chine,..
Ces deux gentlemen sont suivis de coo-
lies chargés de ballots: ce sont les em-
plettes qu'ils viennent de faire,

En dehors des magasins de ant’l‘]l‘N,
qui forment des rues entidéres, et dont les
affaires se chiffrent par centaines de
millions de dollars chaque année, Hang-
tehéou compte beancoup de manufactures
d'éventails, qui servent aussi de parasols
et dont tout le monde fait usage, en
Chine, hommes, femmes et enfants, lci
encore la spéclalisation du travail est
poussée au dernier degré, les uns décou-
pant, les autres décorant chacune des
lamelles, les autres réunissant ces lamel-
les et parachevant l'ouvrage... On trouve
aussi & Hang-tchéou beaucoup d'orfévres,
qui cisélent d’exquises coupes, broches,
bijoux et... étuis & ongles. On sait que
les ongles trés longs annoncent dansce
pays-cl une position de fortune qui vous
met & I'abri du travail manuel. Aussiles
élégants cultivent-ils cet appendice avec
un soin tout particulier: gquand ils por-
tent Ja main au menton, la pointe des
ongles atteint la nuque, et est capable de
gratter le derridre de la téte! Mais, a
T'ordinaire, on enferme ces' ornements
naturels dans de longs étuis d'argent,

s T B
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JUGEZ PAR VOUS-MEME.

Avoir les marchandises correctes — correctes pour le genre,
correctes pour la qualité, correctes pour le prix — ¢’est posséder le
premier et le plus important des éléments nécessaires au’succes en
affaires. Une Correction Assurée de ce genre est une carac-
téristique de notre stock, sur laquelle nous désivons appuyer tris
fortement auprés de nos clients,

ju(ez par vous-méme: Nos représentants sont tous main-
tenant sur leurs routes respectives avee des assortiments complets
pour I'Automne, ainsi que des assortiments complets d'échantillons
pour les besoins immédiats — marchandises de saison et pen abon
dantes.

Occasions Speciales en Toiles pour Linge de Maison :

Essuie-mains, Toiles pour Essuie-mains, Serviettes de table,
Toiles Damassées, Soieries, Tissus 1égers et clairs pour Robes, Tis
sus blanes, lavables, Toiles blanches pour Costumes, Nouveautés
en Dentelles nouvelles, Allovers “ Baby Irish " et Bordures assor-
ties, nouvelles Broderies, Rideaux en Dentelle, grande variété de
Cols de fantaisie pour Dames, Froncis fantaisie, Ceintures fantaisie,
Peignes,Ornements pour chevelure, Mouchoirs, Blouses, Rubans, ete.

Gants d'Ete Bonneterie d’Eté
Lisle, Taffetas, Net de soie et
Effets Dentelle, pour Enfants et
pour Dames. Nuances :—Gris, . e -} o g
Bleu-Marin, Tan, Blanc et Noir, JOU €N Noir et Tan. Gris, Bleu-

Coton uni, Noir et Tan, Coton
Noir Brodé, Tan Brodé, Lisle a

A tous les prix. Marin et Tan assortis i Raies ct
C aJours. Aussi, ligne complite
orps d’articles i eotes.

Assortiment complet de Corps
lmur Dames et Enfants— toutes Chaussettes
es principales lignes Canadien-
nes et Américaines. Coton uni- Chaussettes en Coton Noir
sans manches ou avec demi- Uni, Broderie Noire, Broderie
manches. Articles en Dentelle
de Coton, de fantaisie, Merceri-
sés & cotes suisses et en soie.

Balbriggan, S. &. P
Assortiment complet de Balbriggan uni et fantaisie i détailler
de 35 cts a 75 cts,

Noire i Jours, Tan Uni, Cotes
[nies et Tan & Jours.

Demandez les Echantillons.

BROPHY-CAINS, Limitep

NOUVEAUTES EN GROS.

®-Poeoaea 0066

PROMPTS EXPEDITEURS.,

Les ordres par la malle regaivent une attention prompte et apéciale.

MONTREAL.
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gui sont parfois de véritables oeuvres
d'art

L'autear de l'article, M. Frank-G. Ci
pentier, ne peuat assez dire de bien dun

¥

bon peuple chinois, qui, assuretdl, a &té
calomnié par la presse des deux mond

La police est moins nombrease dans cette
ville d'un million d’habitants, que dan
telle de nos sous-préfectures francaises
Malgré cela, il est trés vare qu'un désor
dre 6clate dans la fourmilidre: tout le

monde est si poli, les manitres sont sl
affables, les moeurs si douces, que l'or
dre régne sans contrainte, réglements ni
menaces

L'auteur s'est promené dans les rue

pendant des heures et des heures sans
rencontrer un seal agent. Bt quel peu

ple pobtique! Tous les phénomenes de
nature ont donn’® naissance anx plas g
cleuses lsgendes. Ainsi, les prunes d
Hang-tchfon sont d'une grossear pen
commune, et portent, en outre, une em
preinte latérale. Cette empreinte, disent
leg Chinols, provient de la pression de
doigts d'une princesse de féerie, quelqne
chose comme notre Belle an bois dor
mant, qui appuya son petit doigt de rose
sur la prune dont le noyan fut Vorigine
de T'espec

Savourer ces fruits délicienx, c'est
done—indi
aes levres charmantes qu'efflenra e

‘ment—recevolr un baiser

noyan primitif!
MM. Short & Co. rapportent une ex
cellente demande pour les soieries do
Japon, de méme que pour les articles de
fant )
Les prix des solerie

isie provenant de

pays

an Japon soat

des plus fermes
. .

MM. Walter I, Barry & Co. nous 1

gent que les affaires en rubans sont trds
satisfalsantes et ea augmentation consi

dérable sur la méme période ¢ 1905

Depuis Parrivée des beaux jours, on
constate une forte demande pour les “n
bans blanes et ceux de nuance elaire

Les pwix des rabans sont & la han

dans les centre productenrs par saite

de Vavance des prix de la soie hrute

Le représentant de la China & Japaa
Silk Co., Ltd., vapporte que les affaires
sont actives

La demande pour 8 soieries blanches
1

du Japon est exc nte. Cest mainte

nant un des tissus préférés pour la eon
fection des blouses

Les prix des soicries sur les marchés
primaires an Japon sont des plus formes,

MM. Walter H. Barry, la maison par
excellence pour les rubans, a toujonrs
en mains aux plus bas prix do marené
un ortiment complet des lig
rante: La maigon apporte une attentim
gpéelale aux commandes qui lai  soat
envoyées par la malle

s Col
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Le stock de soleries de la maison De
benhams (vanadal, Ltd, est le plus com
plet que 'on puisse trouver an Canada
Il comprend toute s variétés courantes
ainsi que les dern ©3 nouveantés, Toun
tes s marchandises sont vendues & des
conditions avantagenses

PARURES DE FOURRURE POUR
JEUNES FILLES

Fourrures, bijoux, dentelles, telles sont
les trois plus riches parures de la fem
me et de la jeune fille

Tour & tour, 'un de ces trois &léments

sapplante l'autre. 11 est trés rare qu'ils
triomphent ensemble dans la mode.
Depuis que l'on ne porte plus, le jour,
i la ville, de “bijouterie”; mais que celle-
el est remplacée par les objets usuels
VOogu 2}
ables ont

néeessaires, le bijou a perdu de
depnis que des imitations adm
acé les vrales dentelles, 1'é1é

remy nee

ne recherche plus, ni imitation gqui n'est
pas “sinedre”, ni le vral qui est si cof
tenx. Reste la fourrnre, C'est elle gui
trone. Blle qui s'impose. Elle triomphe
méme A ce point que, désormais, c'est a
peine #'il existe une saison pour la four
rure

Autrefois, les fourreurs avalent une

trég longue wmorte-saison Aujourd’hui,

ils ont & peine le temps, darant la can

enle, de se préparer pour l'automne et
Vhiver., Le printemps leur apporte une
nouvelle eatégorie de travaux.

De notre edté, a part boléro, jaguette
on manteau long, nous ne remisons plus
nos fourrares au printemps,

Tout I'été dernier, dit un confrére pa
rigsien, on a vn encore sur les robes de
batiste, de linon, deutelle on gunipure, les
eravates, cols, fichus et écharpes de four
rure.  Sur une robe de batiste blanche
tombait une parure d’hermine ou une
antre de chinchilla; sur un costume tail-
lear, s'enroulait méme le renard blanc
on blen. Cela ne semble plus étrange
Bt si, & Paris, la parare de plume avait
plug de favenr, au bord de la mer, elle
perdrait sa saison d'étre, la plume se dé-
frisunt et tombant en bribes molles wn
contact de air salin. On reprenait done

la fourrnre & poils, Ainsi, on le voit, ja
mais la parare de fourrnve n'eut autant
de vogue qu'actuellement

Nous venons d'Indiguer les raisons pour
lesquelles c'est  I'heure d'acheter des

fourrres. Nous n'avons pas dit la prin
fourrure est
gmenté, cette
année, dans la proportion d'un guart. 11

ecipale de ees raisons :
chére, dites-vous, Elle

¥y a en, sur la fourrnre fine surtout, une
hausse énorme”.
Cela n'est rien. Cette hausse est insi-

gnifiante, comparée A celle qui va surgir,
La guerre avee la Chine, les événements
actuels de Russie, sont les causes de cet-
te augmentation future. Tout élevée de
prix gu'elle est aunjourd’hul, la fourrure
est le snjet de marchés et d'exploitations.
Les warchands habiles, ayant de l'argent
tont ce moment méme, la rafle de
toutes les peaux fines qu'ils trouvent, sa-
chant gque U'hiver prochain, la peausserie
sera d'un commerce inabordable

8i cette élévation de prix ne s'est pas
fait sentir davantae, c'est que les pelle-
tiers et fourreurs ont en tout temps
des provisions. En ce moment ils les
épuisent encore. Les provisions épui-
sées, il leur faudra se soumettre aux exi
gences de la sitnation; puis 'imposer &
I'acheteur, ¢'est-d-dire & nous-mémes.

i1 ¥y a une grande variété de parures
de fourrures pour dames Celles pour
jeunes filles sont un peu moins nombreu
ges, La jeune fille ne porte pas 1'étole
proprement dite: celle-ci est trop “im-
portante et imposante,

Les parures courtes lui sont plutot ré
servées, et aussi celles qui ont une fagon
simple: ainsi la eravate, large comme la
mauin, qui entoure le con, se noue sous le
menton et tombe devant en pans frré.
guliers. Mais cette cravate a un petit
inconvénient: A l'endroit ol le premier
iten tombe sur le second pan, se forme
une épaisseur, un bourrelet qui a l'avan-
tage, je le sais, de donner beaucoup de
chaleur, mais aussi la disgrace d'engon-
cer, (Mest le reproche que l'on peut faire
A la cravate nouée. Mals comme elle se
dénone & volonté; comme la jeune fille
peut, & son gré, Vouvrir, I'écarter, ou la
rapprocher, l'inconvénient disparait aisé-
ment

Une autre forme est celle qui consiste
en deux pans égaux, aplatis I'un sur l'an-
tre et fermés par des agrafes. A Vextré-
pend une frange de chenille ou pas-
sementerie. 11 y a beaucoup d'autres for-
mes, Bt ces formes vartent sulvant la
fourrure dont elles sont faites.

Aun premier ng, vient I'hermine, C'est
elle qui a tous les honneurs de la saison,
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devraient étre tenus par tous les détailleurs qui désirent
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Elle est toutes les
eolorations
teintes de robes. Son

seyante & presque

s'associer A toutes les
prix
Mais on

fagon mer

peut
seul est an
obstacle & son achat imite
I'hermine aujourd'hui d'une
veilleuse. Ou plutdt il est telle
blanche infiniment moins coiteuse, que
l'on peut utiliser en son lien et
sans pour cela se soumettre & porter de
[Nous parlerons en

fourrure
place

la “peaun de lapin"

détall, dans une prochaine causerie sur
I'hermine, de cette peau blanche qui I'i
mite si bien.] .

Aprés l'hermine, vient le chinchilla,

Les jeunes filles peuvent le porter, quoi
ql'il soit d'un aspect moins juvénile gque
I'hermine, puisque l'on voit de jeunes bé-
bés habillés d'un paletot de drap rehaus
86 d'une parure de chinchilla, Mals ce
n'est point 1A la fourrure recommandée
aux jeunes filles. Car elle est déjd une
fourrure ), c'est-d-dire de deux
telntes, d'un aspect qui n'a ni la douceur
de I'hermine ni l'austérité de l'astrakan
C'est une fourrure trop décorative et
tranchante
Nous ne leur
rtre, ni la zibeline,
réservées aux da

compos

conselllons pas davanta
qui sont des

précieus

mes; nl le vizon, plement de teinte
fauve, c'est-d-dire de la couleur en fa
veur. Non. Cette vogue actuelle pour

" g'étend aux parures pour les
d'ailleurs, & leurs
satisfaire

“le roux
mamans, 11
filles, largement

Nous parlions de l'astr
fourrure sérieuse, pratique,
aller au cours, sortir par tous les temps,
s'assocler a
ment, aucune fourrure ne peut remplacer
le classique astrakan.

Aprés lui, vient le

reste,
de quol les
akan
solide!

voild une
Pour

toutes les teintes de véte

caracul, un peu
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moins recherché, d'une ondulation plus
plate, mais qui rend les mémes services
que Tastrakan

Une jeune fille peut-elle porter le

skungs? Cela n'est nullement ridicule

bien que les dames V'adoptent de préfé

rence Une parure de skungs, composée

de la cravate s’arrétant a4 la hauteur de

la taille au-dessus,—et de la

de Uanimal,

quelle partent les queues

puis d'un manchon de proportions moy

ennes, plus étroit du haut que du bas ;
combinaison

main

I'ensemble constitue une
Autrefois

les dames avaient leurs fourrures

Lien moderne plus que

tenant

que ne portaient pas les jeunes filles;
wjourd’hui, on voit des jeunes filles se
vétir de vestes de loutre, de castor et de

breitschwantz

81 I'nermine
fille,
vulgaire, ni
fourrure
peut dire que

habillée™
il en est une ni dlaire,

st la fourrure
de la jeane
ni foncée, ni précieuse, qui
peut constituer sa courante,
c'est le petit-gris. On ne
le petit-gris soit d'une teinte particulidre-
mais quand elle est soy
jaunie, elle a de jolis
ou plutdt on en a fait

ment seyante
euse et pas encore
reflets. On en fait,
jusqu'a des boléros entiers et aussl des
vestes A ceinture et méme des paletots,
Mais ¢
ment, &
Tantot,
en deux pans et agrémentés devant d'une

petit-gris sert, surtout actuelle

composer des parures mobiles
c'est le col arrondi, se continuant
rosace de passementerie

méme col s'arrétant en

rondelle ou
tantot, c'est un
rond an-dessus de deux pans gui tombent
sur la poitrine; ou bien,
vate coupée de ventre de petit-gris, c'est
blane, lequel blane
dessins, barrettes,

c'est une cra-
f-dire rehaussée de

forme des jeux, des

» et aussi la plus cofiten-

breitschwantz créme. On se plait ainsid

On obtient alnsi des

la nouveauté et qui seront le caprice

deux ou trois salsons

, on doit conclure que

Les commandes d'antomne pour

i donaln e
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hapeaux d’Automne

| ~————— POUR DAMES —

ACHETEZ DIRECTEMENT

Chapeaux AU FABRICANT X X XA
Garnis

Chapeaux a
demi Garnis

Chapeaux
non Garnis

- — .
HE SSSSRHOOCEES U FOR LI TSR B

Formes en

Feulre Nos voyageurs sont maintenant en route avec des
échantillons. Ne donnez pas d’ordre avant d’avoir
vu l'assortiment, car c'est 1a ligne la plus com-

- pléte qui soit offerte en Chapeaux de Dames. Nos

Toutes les représentants, dans la Province de Québec, sont :

Nouvelles Idees

Toutes les

noutes 165 nes | | M. CHAS. McKERCHER, M. L. J. GINGRAS,

Toutes les Pour 1'Ouest de Québec e Pour IEst de Québec.

Nouvelles Gouleurs

Toutes les

Nouvelles Garnitures

*1 Jtrachan JBrothers

5 130 Rue Wellington, Ouest, Toronto.

L J
i S SPEOPORE B PLIBRFRS MW ¢OBISE
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considérables que l'année deruidre & pa La collection est boune et les prix de gnie, a tout récemment fait un voyage

reille épogue toute

Le commerce des luinages et celul des exception aucune,
.

modes en gros a éLé partienlierement a

marchandises sont fermes saas dans ce but. Il est plus que probable

que cette succursale sera établie & Cal
gary, Alberta

Le représentant de MM. Kyle, Chees S |
tif; celul de la mode a 616 d'autant plus ] y
satisfaisant que la  saison des  vente brough & Co., nous rapporte que les al M. R. E. Brock, gérant de MM. W, R,
s'est prolongée begucoup plus longtemp inires sont satisfaisantes; le placement broek Co., Ltd, & Montréal, nous infor
gue de coutume pour l'automne est & la hauteur *des an me que malgré la température adverse

née

Cependant, i1 convient de noter que

honne demande

bon nombre de marchands dn dehors se
plaignent que, par suite de I'été tardif
fils ont & peine entamé lenrs stocks de

marchandises d'été. Il est & e

g la belle salson a tardé A venir, elle oy
durera plus longtemps que d’habitude ce
qui équilibrera les choses

Le représentant de MM, Brophy-Cains, 8
Ltd., nous avise que les commandes pour  ™Ment de juin,
la saison d'antomue se placent rapide
ment; il y a eu jusqu'a présent une tré
forte demande pour les flannelettes,
wrapperettes et antres marchandises
sontes

Les paiements sont réguliers

- - -
MM. Greenshields

de terminer leur inventaire, nous infor

direction de M,
ment que le résultat en a 61é des plus

précédentes et

rassortiment.
Les prix sont trés fermes et la collez
tion procdde avee régularité,
. .

perer que M. J. A. Racine

constate une excellente demande
pour les marchandises d'automne Lios
commandes de rassortiment ont aussi
augmenté de volume depuis le commence-
Les prix sont trés fermes; la collee
tion est satisfaisante,
- -

tout dernidreme
chautillons dans la dite ville, E
d'échantillons située dans la batisse Car- La maison envole échantillons et prix
Ad., qui viennent oy pge Wellington Ouest, est sous 'a  Sur demande.

Powell.

a de plus une  gue pous avons eue au mols de mai, les
affaires, en ce qui concerne sa compa
gnie, ont été trés satisfalsantes, en ce
sens qu'elles sont en augmentation sur
le chiffre de 'année précédente, pendant
le méme mois.

La demande actuelle porte en grande
partie sur la bonneterie, les gants en
coton et en sole.

Les palements sont bons,

A. Racine ot

La China & Japan Silk Co., Ltd., 290
rue St-Jacques, vient de recevoir un en-
vol considérable d'articles de fantaisie

MM. Greenshields, Ltd., qui, auntrefois du Japon, comprenant vases, porcelain2
wavaient A4 Toronto qu'un bureau, ont de table et de fantalsie, brosses & habits,

4 dents, & cheveux, ete., ete.
La maison dispose également d'un su

une salle 48
§ perbe assortiment de nattes de Chine,

}HI. Short & Co., importateurs de pro-
duits Japonais, viennent de recevoir une

satisfaisants ; i1 démontre un aceroisse Par suite de l'aceroissement trés con forte expédition de marchandises di-
ment trés margué dans le chiffre d'al sidérable de leurs affaires dans les Pro verses, comprenant entre autres des
faires vinces du Nord-Ounest, MM. W. R. Broek couvrelits en coton, des couvertes pour

La demande pour les rassortimen.s Co., Ltd,, ont décidé de fonder une sue
région. M. B B

alnsi que pour le commeree

d'antomne  cursale dans cette
continue & &tre trés active Cronyn, le vice-président

meubles et des pidces de sole pour la
confection des blouses.

MM. Short & Co. s'empresseront d'en-
de la compn voyer des échantillons sur demande,

NE MANQUEZ PAS DE VOIR
DES ECHANTILLONS DE. ..

Gants, Mitaines, Toques, Ceintures, Nuages et
Jerseys Tricotés

"MARQUE BEAVER

Avant de placer votre ordre pour
livraison d'Automne.

PAS DE MEILLEURE VALEUR sur I MARCHE

_ Notre agent de vente pour Québec, M. Gilpin,
ira vous voir sous peu,

Notre nouvelle ligne de NUAGES est trds at-
trayante et d'une excellente valenr, :

The Stratford Knitting Co., Ltd.,
STRATFORD, Ontario.

NOS BRETELLES

Sont Estampillées
et Etiquetées

Trade Mark

Ce qui est une Garantie
de la MEILLEURE Valeur.

Si nos représentants ne vont pas vous
voir, demandez-nous des lots échantil-
lonnés.  Satisfaction garantie.  Notre
Stock de Boutons est complet dans toutes
les lignes,

THE

Berlin Suspender & Button Co.

BERLIN, ONT.
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TOUJOURS DANS LE MOUVEMENT

Notre offre pour 1806-'07 surpasse
tous les efforts faits auparavant.

"LA LIGNE MENZIE”

Sera Vendue a Prix Uniformes.

Notre échantillonnage est Complet
Ne manquez pas de voir nos Nou-
velles Marchandises avant d'acheter.

Attendez nos Voyageurs
; Cela vous Paiera.

The MENZIE WALL PAPER (0., Linie

TORONTO, Canada.
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La Montreal Embroidery Mfg. Co. 3ou
ot stuellement gux maisons de gros
échantillons de volles de premidra
communion, de pardessus d'orc'lers, de
rideaux de portes, ete

Nous attirons d'une fagon toute sp
ciale l'attention des marchands de noa
veautés sur les articles de cette manu
ar ils répondent parfaitement
X ins du commerce canadien; ils
sont de qualité excellente tout en étant
A des prix modé

MM. Mark Fisher, Sons & Co., de
Montréal, ont déjd commencé les travanx
de construction de leur nouvelle bitis:e
située an coin sudounest da Carré Vie-
toria et de la rue Craig. On s'attend A
ce qu
L'édifice aura une hauteur de 10 étages
en y comprenant le soubassement

solt terminée au ler avril 1907

s ..
M. J. Arthur Roch, représentant MM
C. X. Tranchemontagne et Cie, nous in
forme que le commerce de ra

ortiment

est meilleur que 'année

méme remarque s'appligne anx commaa-
des p

8 pour 'automne

D'aprés les avis regus d'Earope
prix continuent & étre trds fermes ave:
terdance A la hausse,

La collection est satisfaisante

TISSUS ET NOUVEAUTES

Les dernidres ventes d l'encan, & Lon

dres, des laines brutes ont donné des ré
tuts trés satisfaisants Les prix ont
é1é bien maintenus sur toute la ligne.
Il y avait une forte guantité d'ache

teurs américains

CE I
M. O. Létourneau, de MM. A. McDou
gall & Co., nous avise que les affaire
sont metives ot que la collection est re
marguablement bonne,
o'y a m

e apparence d'une dim

uution prochaine dans s prix des Iad

nages; bien an contrairve, les marchés an

glais semblent toujours vouloir augmen
ter les prix
Les ventes pour leg besoins immédiats

portent en grande partie sur les home

spans dans les nuances grises et sur les
gerges bleues; pour I'mutomne, on com
mande de fortes quantités de Meltons et
de Beavers noirs ainsi que de Cheviots
sombres

M. W. Kearney, représentant MM. C
X. Tranchemontagne et Cie, vient de
faire un voyage de placement dans
l'onest de 1'Ontario. M. Kearney qui a
visité les principales villes de la vallée
de 1'Ottawa jusqu'a Sudbury inclusive
ment, rapporte que les affaires y sont
actives.

M. Norman Paulet, chel du départe
ment des étoffes & robes de la maison A
Racine et Cie partira vers la fin de juin
pour un voyage d'affaires en Burope.
Pendant son voyage, M. Paulet placera

Pour

des commandes pour les dernidres nou-
veautés en étoffes & robes anglaises et
ses pour le commerce d'automne
de 1906, ainsi que pour le printemps de

LE COTON EN ABYSSINIE

Le rapport de la mission commerciale
en Abyssinie contient les renseignements

suivants an sujet de la culture du coton

dans ce pi

Dans beancoup de régions chaudes d’A-
byssinie, i1 pousse une variété de coton a
I'état sauvage, et dans toutes les parties
du pays de véritables champs de coton
ont été plantés par les indigénes. Le pro-
duit, quoique n'étant pas cultivé sur une
vaste échelle, est souvent de trés bonne
qualité. 11 est filé et tissé par les indi-
gines et on obtient parfois un tissu trés
joli et trds moelleux. Dernidrement, des
Francais ont pris 'initiative de faire plu-
is de culture rationnelle; on
croit qu'ils donneront des résultats fa-
vorables, et que le produit ne se montre-
ra pas in eur aun coton égyptien. On
a pris des mesures pour étendre cette cul-
ture, et on prévoit le développement d'un
commerce d'exportation,

sieurs ess

’Automne 1906.

NOTRE REPRESENTANT, M. A. L. GILPIN, 232 RUE McGILL,
MONTREAL, EST MAINTENANT EN ROUTE AVEC UN ASSOR-
TIMENT COMPLET DE LIGNES SUPERIEURES DE SOUS-VETE-

MENTS A COTES POUR DAMES, POUR ENFANTS ET POUR
HOMMES. VOYEZ NOS ECHANTILLONS AVANT D’ACHETER
AILLEURS.

Jhe Watson Manufacturing Co..

FABRIQUES PAR

paris, Ont.

ed.
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Jaison——
d Automne
| 1906 ———

Voyez les échantillons de nos re-
présentants avant de placer vos
commandes de A A A A A A A

Manteaux et Costumes
pour Dames. Le succés de nos
lignes durant les saisons passées
et notre attention continue, sont
la plus forte garantie que nous
puissions offrir au Commerce.

Ghe VICTOR
MANUFACTURING
COMPANY.

Representant a Montreal,

M. H.A. BLAGDON,
204 Rue Saint Jacques.
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LES MARCHES COTONNIERS

Cotonniuis sont toujours
d'ar

des

Les marchés

dénués d'intérét opérations

e chiffre
limité

bitrage de place i

transactions serait extrémement

et, en l'absence de tout esprit d'entrepri

se, les cours ne parviennent pas i se

placer d'une fagon sensible et régulidre
1 wis sur la future récolte sont en
grande majorité trés satisfaisants, la
pluie est tombée dans beaucoup de loca
lités on elle était nécessaire et elle a é1¢

bienfaisante les travaux d'ensemence

ment ont généralement bien progressé et

sont termings ou presque terminés dans

Jes sections précoces. Le seul facteur de

fermeté relative reste done constitué par

Pactivité industrielle cellect

daillem

cOté anglais

marque,

un certain ralentissement, du

notamment, ol est la clé de

Rien d'étonnant

au surplus

i ce quil y ait en par 1A quelques excés
Le fait

a quelques an

d'approvisionnements de réserve

a déja 616 constaté 11 y

nées & Liverpool, on les transactions sont
tombées, & partir du mois de juillet, & un
chiffre anormalement restreint de 15 a
20,000 balles par semaine, Avec les pers
pective promettantes de la future campa
gne, 1l suffirail sans doute cette année
d'un ralentissement besucoup moins ac

centué pour que les prix retrouvent enfin

un nivean exclusivement favorable aux

Américains.

est un fac-simile
lenveloppe
Toutes les grandeurs en stock

Vendues 5c. par papier

, 30 jours

ETABLIS EN I855.

Articles de Nouveautés,
Marchandises de Funtaisie,
Atticles de tablettes et
Biml

Wm. Bartleet & Sons

ETABLIS EN 1750

Abbey Mills
Redditch.

Higuilles a Coudre
e

*“Marque Archer.”

Prix pour les marchands, §1.20 par mille.

€ Wm. Croft (€ Sons,

Seuls distributeurs au Canada.
Toronto - 126, 128, 130, 132 Rue Queen Est.

Articles do fum
Articles de pharmacies.
et Articles de Pache.
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MM. Weld et Co,, de Liverpool, dans
leur cireulaire du 6 avril, annoncent que
internationale des Fila
teurs a publié son estimation des stocks
dans les filatures européennes au ler
mars et que ces stocks s'élévent & 1,53

la Fédération

n coton de toutes sortes, con-
ler septembre
que, vu l'épo

900 balles

) balles au
Weld ajoutent

tre

1905

MM
A laquelle ces chiffres sont arrétés,
qui est pour ainsi dire la période on les
stocks sont les plus forts, ce rapport est
L.es filatures qui ont en-

que

plutdt haussier.

voyé leurs rapports comprennent 54,
broches et le total des stocks dé-
par ces filatures est de 1,237,180

La Fédération a da tabler sur ces
chiffres pour estimer le stock total de la

filature 73,394,

tenu

balles

européenne
800 hroches.

comprenant

Estimation des broches et stocks au ler
mars 1906

l]!hlhnulun du stock
tal

Tol e toutes sortes

des en fllature
broches au ler mars 1956

Grande Bretagne, . 47.500.000  569.000
Allemagne . 8,800,000 304,800
France .. 6.400.0 0 148,000
Italie 2.800.00) 214.700
Espagne.......... 1.700.000 47.300
Suisse 1.462.800 31.400
Portugal 350.000 21,830
Belgique 1.084.700 47 .880
Autriche ... .. 3.297.300 148.000
1.5632.990

Un choix maguifique,
genre fait au
importé et & des prix meilleurs, : : : : :

Voiles de Ire Communion,

On nous rapporte que les couvertures
en flanellette commencent & devenir trés
rares sur le marché, une des principa
les manufactures ayant retiré ses prix
du marché

.

Les marchés américaing des cotons
bruts sont trés fermes; d'aprés les pré-
visions actuelles, on ne s'attend pas A
avoir une récolte qui dépasse celle des
années de production moyenne

..

Le marché des cotonnades continue A
étre des plus fermes. Les manufacturiers
ne livrent que difficilement les cotons &
)8, ainsl que les cotonnades pesantes
ses et blanches.

MM. Brophy-Cains, Ltd., offrent & des
prix trés réduits des lignes compldtes de
tolle pour la confection de serviettes
ligne de table, ete. Ces messieurs ont
égnlement un assortiment de gants et de
bonneterie pour la salson d4'été qui ne
saurait étre égalé A Montréal,

MM. A. Racine et Cie, disposent d'un
assortiment choisi et trés bien fourni
d'indiennes qu'ils offrent aux prix d'a-
vant la derniére hausse.

Le vendeur qui gagne le salaire le plus
élevé est ceul qui rapporte le plus.
vous encombrez pas d'un vendeur quine
gagne jamais un bon salaire; il ne rap-
porte rien,

% Articles Brodés ¥

De Toutes Sortes,

Le premier du
anada. Egal 4 tout article

Rideaux _de Portes,
Pardassus d'Oreaillers,

Doylies, etc.
Leitrage, une Jpécialité.

Les Echantillons d' Automue sont maintenant préts,
L'examen du commerce de gros est sollicité,

1rs.

T

Montreal Embroidery Mg, €o.

253, RUE NOTRE-DAME Ouest.

MONTREAL.
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M. LE MARCHAND,

Vous savez guel succés j'ai remporté. Ces cing beautés, “The Bijou Muffiers” vont me presser fort
pour prendre la premiére place dans votre estime. Ce sont les “Muffiers les plus confortables, les plus
pratiques et les plus élégants qui aient jamais été inventés, malgré tout le respect qui est dit anx anciens
“Mufflers " carrés, ouatés et tricotés. Ils s'attachent soit en arriére, soit de c6té; ils sont faits en différen
ves grandeurs et en divers genres, et en soieries d'une variété infinie. Vous ttrcz une de vos plus
grandes cmm. #i vous n'en mettez pas en nook un grand assortiment. Ils sont uniques, distinctifs et peu

et les j 616 ts en demanderont cet Automne et cet Hiver.
Nous les avons mis sar le marché n.rd I'automne dernier, et ils ont remporté un succés instantané. Nous
nous préparons de bonne heure cette Saison avec un assortiment intéressant: Malheureusement, comme
moi-méme, ma maison (The Niagara Neckwear Co. Ltd.) n'a pas fait patenter de dessin, et il est int
naat trop tard ; mais aucune Compétition honnéte, honorable ne voudrait faire de l'imitation.

705.

Bien A vous,
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M. W. J. Daly, de la maison Daly &
Morin, nous avise que la demande pour

les stores, poles et garnitures de poles
continue & étre excellente et en augmen
tation considérable sur celle de l'année
précédents

Les prix sont sensiblement les mémes
que ceux de l'année derniére

¥ % %

M. H. Duverger, gérant de la succur
sale de Montréal, de la maison Geo. H
Hees, Son & Co., Ltd., nous dit que les
affaires ont été particulidrement bonnes
depuis le commencement de la saison dn
printemps; le chiffre des ventes a 618
de beancoup supérieur &4 celui des an
nées précédentes

La demande porte sur I'assortiment en
général, les rideaux, les tentures, tissus
poar amenblement, ete,, ete

Les prix sont trés fermes avee tendan

ce & la hausse par suite des grandes

avances de prix survenues sur les laina
ges et les cotonnades

M. Arthur Racine, de MM. A. Racine et
Cie, part pour I'Europe au commence
ment de juillet, pour placer des com
mandes pour le département des tapis

TISSUS ET NOUVEAUTES

wélarts et fournitures de malsons qui
comme on le sait, une des grandes
spécialités de MM. A. Racine et Cie.

M. John Baillie, gérant de la Dominion
01! Cloth Co., de Montréal, est de retour
dins cette ville aprés un voyage d'al
foires en Europe, voyage pendant lequel
il v'est assuré une forte quantité de des
ins nouveaux pour 'lmportante manu
fucture qu'il dirige avec tant de succés

(!
A

M. Jos. Rousseau, représentant MM.
Rrophy-Cains, Ltd, vient de faire une
tournée d'affaires dans le district de
Trois-Rivieres

M. A. Clarke, représentant MM. Wal
ter H. Barry & Co., visite actuelleme it
les principaux centres de la Province 'e
Québee avee un assortiment complet de
rubans haute nouveauté.

M. E. B. Greenshields, de MM I
shields, Ltd., est attendu & Montréal ve
la fin de juln aprés avoir passé plusieurs
mols en Europe

M. A. J. Moreland, de la China &
Japan 8ilk Co., Ltd., vient de faire un
voyage d'affaires & Toronto.

M. G. B. Fraser, de MM. Greenshields,
Ltd., vient de faire un voyage d'affaires
A Sydney, C

—M. J. Armand Roch, de MM. Roch,
Prévost et Cie, est parti de Montréal, le
7 courant par le Str. “Virginian”, poar
un voyage d'affaires en Europe, d'uno
durée de deux mois

~M. J. H. Bernler, de MM. C. X.
Tranchemontagne et Cle, qui est actuel-
lement en voyage d'affaires en Europe,
sera de retour & Montréal dans la pro-
midre quinzaine de julllet,

M. J. E. Masse, représentant MM.
Daly & Morin, voyage actuellement dans
le distriet de Québec

—M. David Nadeau, voyageur de MM
C. X. Tranchemontagne et Cie, fait ac-
tuellement une tournée d'affaires dans 1o
région du Bas du Fleuve St-Laurent.

M. Gus. Barette, de MM. E. 0. Ba
1ette et Cle, vient de faire un
d'affaires dans les Cantons de I'E

—M. W. J. Daly, de MM. Daly & M»>
rin, a fait an commencement du mols de
juin, un voyage d'affaires & Toronto
Cette visite a €té des plus fructueuses.

—M. Georges Giroux, représentant
MM. E. O. Barette et Cie, a tout dernidre-
ment fait un voyage de placement dans
le district du Nord

—M. James Kyle, de MM. Kyle, Che:s-
brough & Co., est parti pour I'Europe, lo

7 de ce mols, par le Str. “Virginian ',
pour un voyage d'affaires en Europe.

—M. E. 8. Hassberger, de MM, Short
& Co,, vient de faire un excellent voyage
d'affaires & Toronto.

—M. A. W. H. Jones, visite le com
merce de gros de Montréal, dans les in
téréts de la montreal Embroidery Mfx
Co.

TRAVAIL A FACO

Département Spécial pour cette fin,

THE MONARCH M'F'G CO.

MANUFACTURE DE CHEMISES e cancons

CHEMISES BLANCHES, repassées et non repassées,
CHEMISES DE COULEUR,

CHEMISES EN FLANELLE.
CHEMISES DE NUIT, Ete, Ete,

CHEMISES sont d'une Coupe parfaite.
106 pius mouveaux of dun Fini Bupérieur,

Nous faisons une Spécialité de fabriguer les Chemises ot Overalls pour les
Maisons de Gros qui fournissent elles-mémes le matériel. Nous avons un

Ainsi que les OVERALLS.

LEViS, P. Q.

BN STOCEK

Soieries Japonaises en pesanteurs et largeurs variées—

Noires et Blanches.

Nous offrons maintenant des tissus pour nattes pour
livraison au printemps — Ainsi que des échantillons de

nouveaux Jouets pour Piques.

Nous avons en stock des Pipes, & partir de go cents la

douzaine et & prix plus €levés.

Brosses 4 Cheveux,d Ongles et 4 Dents toujours en stock,
Aussi Couverts de Table en Porcelaine, Dessus de Coussins,
Couvre-lits, Fausses-manches, etc.,aux plus bas prix du gros.

M. I’'Homme d’Affaires\

apparen
vous fait

SHORT & COMPANY

219, Edifice du Board of Trade, MONTREAL

.

Vous n'aimeriez w qu'un qnolmmlua de vos commis

arrive & votre bureau avec des v¢

rapés. Vous désirez qu'ils paraissent propres, n'est-ce

pas! Kte 70(!"‘" (ue volre magasin n'n pas manvaise
e la publicité auprés de vo're t'llcnt Elle

devrait toujours étre brillante et attrayan! .

Nous aimerions vous lnonlrur ce qllc noul mnvon-

faire en fait d'enseignes.

Eerivez-nous et nous vous ferons des “suggestions.

The Martel Stewart Co., Limited

tements vieux et

t In devanture de votre magasin qui

Montreal, Canada.

7
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Faux-Cols.
Manchettes,
Site.

EN CELLULOID

** CHAMPION **

Devant 174" - Arridre, 154",

ArticLes pE HAuTe CLassE.

Tous les derniers genres de

FAUX-COLS, MANCHETTES, ETC.
““CAOUTCHOUC” (FINI TRES
BRILLANT ET MAT)
“ENTRE-DOUBLES”
(IMITATION DE TOILE)

ET “IMPERMEABLES.”

The Miller Bros. Co,

Limited.

30-38 Rue Dowd, MONTREAL.,

On trouve nos échantillons dans toutes les principales

Maisons de Nouveautés en Gros,

2333&22$$$$9993$$999QQQQQQQE

Les Gants 3
de Peau de @’E

PEWNY

=== Sont les Gants

dont chaque paire est accompagnée
d’une garantie.

L

Vous ne courez aucun
risque en les vendant.

L

NOUS SOMMES LES SEULS AGENTS

Greenshields Limited,

MONTREAL

L A T

RAREAEEEAE2A222222RAAARAR222020000000
Pt 2T T 2 T

J

Hamilton Cotton Co.,

HAMILTON

MARQUE “STAR"

Rideaux en Chenille, Portidres et Tapis de Table,
Tapis de Table de Fantaisie et Unis, dans les
grandeurs suivantes :

4.4, 6.4, 84, 10.4, 12,4
Rideaux et Portidres dans les largeurs suivantes :
32" 34" 36" 40" 44" 48, 66 72

et dans toute longueur désirée

MARQUE ‘““IMPERIAL"

Une qualité de Rideaux Unis et Pesants, ayant
une apparence trés riche,

Nouvelles Teintes et Nouveaux Dessins pour le
Commerce du Printemps,

AGENT POUR LA VENTE : se—

W. B. STEWART

Il Front St, East, . TORONTO, Ont.
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—M. A. F. Révol, gérant de la maison
Perrin, Fréres et Cle, & Montréal, est
partl au commencement du mois, pour
un voyage d'affaires en France. L'ab-
sence de M. Révol durera environ six
semaines.

—M. J. M. Orkin, de MM. Chaleyer &
Orkin, est actuellement en Europe on il
fait ses achats pour la saison d'automne.
M. Orkin sera de retour & Montréal vers
1e 10 juillet.

=M. A. McDougall est parti au com-
mencement du mois pour un voyage d'a
chats en Burope.

—M. H. Duverger, gérant de la maison
Geo. H. Hees, Son & Co., Ltd., Montréal
a passé la dernidre semaine du mois de
mai & Toronto.

—M. J. F. Labelle, représentant de MM
8. F. McKinnon & Co,, Ltd., visite actu-
ellement le commerce de la Rive Nord
du fleuve St-Laurent, avec un assorti
ment complet des dernidres nouveautés
pour 'automne.

—M. Stephen Haas, de MM, Geo. H.
Hees, Son & Co.,, Ltd, de Toronto, a
passé plusieurs jours & Montréal au com-
mencement du mols de juin,

—M. E. B. Cronyn, vice-président de la
W. R. Brock Co., Ltd., vient de passer
plusieurs jours & Montréal,

—M. F. X. D. de Grandpré, a tout der-
uiérement visité New-York pour affaires.

~M. O. Létourneau, associé dans la
maison A. MeDougall & Co., fait actuel-
lement un voyage d'affaires et d'agré-
ment dans les Provinces Maritimes.

—M. A. Tranquille, un des voyageurs
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—M. Louis Decelles, représentant MM,
D. MeCall Co., Ltd., dans la Province de
Québec, a tout dernidrement passé une
quinzaine de jours & Sherbrooke oun il a
fait d'excellentes affaires Decelles
continue sa tournée de placements dans
les Cantons de I'Est.

Le “Delineator" pour juillet

Les modes de la mi-été, accompagnées
d'une abondance d'illustrations e Con
leurs et en blanc et noir, sont représen
tées d'une manidére attrayante dans le
numéro de juillet du * Delineator ", He
len Berkley-Loyd y raconte comment la
jeune fille sera vétue et garnie de fal-
balas en été. Les modes de Paris sont
discutées par Edouard La Fontaine, un
des critigues les plus connus de Paris.
Dans la section de la lttérature, le trait
le plus saillant est le commencement
d'une nouvelle histoire “The Chauffeur
and the Chaperon”, par C. N. et A. M.
Williamson, auteurs de “The Lightning
Conductor”, L'histoire, qui a trait & un
groupe intéressant de personnes navi-
guant dans un canot automobile sur les
cours d'eau curieux de la Hollande, pro-
met d'étre le roman écrit de la maniére
la plus brillante et la plus habile que ces
auteurs célébres aient jamais produit
Mrs. Mary Hinman Abel donne un e
pitre sur “Flies and Food” dans la I
tle du Delineator consacrée a la
pagne en faveur des Aliments Sains, »|
Clara E. Laughlin ouvre une série d’his-
toires de la vie des peintres, avee “Mil-
let”, le peintre paysan. Burton B. Ste
venson donne la seconde partie du conte

dent of Quex", I'histoire entrainante de
club par Helen M. Winslow, y est termi-

née. Pour les enfants, il y a des histoires
et des jeux, la pre-
rie de Mountain

ainsl qu'une histoire par Ed-
ce Cook, intitulée “Down the
King's Chimney". Les ménagéres trou-
veront dans ce numéro beaucoup d'arti-
cles d'un intérét de comprenant
des nouveauté Is de 1'été,
la manidre de se ut les fral
s favorites et les légumes nouveaux.

Pour faire adhérer un linoleum a un
parquet de ciment, on emploie une colle
Gue l'on a fait bouillir jusqu'a ce qu'elle
ait la consistance de la colle de charpen-
tier, et & laquelle on a ajouté des cen
dres de bois tamisées, en remuant pour
falre nne masse ressemblant & du vernis,
On applique cette colle sur la face infé-
rleure du linoleum et on presse fortement
contre le piancher.

Les bonnes annonces sont comme les
costumes faits sur mesure par le tallleur.
Les annonces faites &-la-diable sont gé-
néral. écrites précipl sans
considération pour la valeur de I'espace
ou les résultats & obtenir. Mesurez I'ob-
Jet & annoncer sous toutes ses faces, no-
tez tous les points de nature & faire Im-
pression sur telle ou telle personne.

de commerce les plus connus de Mont- “The Rose of Sharon”
réal, vient d'entrer a lemplul de la mai-  numéro une courte

don Hermann, H. Wolff & (

vet il y a dans ce
histoire intitulé» vous serez & méme de bat'r I'annonce

“The Baby"”, par Zona Gale. “The Presi- qui créera une Impression.

Avec ces mesures en votre possession,

Tne Onina & Jaan Sitk o, Ltd.

TORONTO, 60 Yonge St., MONTREAL, 200 St-Jacques
ot  YOKOHAMA, Japon

IMPORTATEURS ET MARCHANDS EN GROS DE

Soies " Posanteups, Largeurs of Couleurs

Arrivage continuels de Nouveautés en
Marchandises Japonaises de Fantaisie.

W——VENEZ NOUS VOIR.

OUATE EN PAQUETS

Garantie .nmpn do lll- ot dnntru matiéres
étrangéres inertes.

OUATE DE COTON:

“NORTH STAR,” "cn:sc:n‘r " “PEARL."”
O'nhhqu““. W“?l;:: f:‘ Jn-tx i‘qunmv':c.‘y:‘I‘:nwo{“:n“l‘
ez la Ouate en paquets “North Star,

ROBERT HENDERSON & CO0.,
MONTREAL.
JAMES STANBURY & CO., - - TORONTO
Agents de Vente,

L'ENTREPOT DES LAINAGES

DU CANADA
Assortiment d’Automne.

Notre Assortiment en

Lainages et Fournitures d’Automne
pour Tailleurs

est arrivé et est complet sous tous les rapports.

Nous avons encore en mains un grand stock
de marchandises d’été que nous vendons a
prix réduits. Les marchands auront un
grand avantage A venir acheter ce mois ci.

SERGES YOTSMAN ET BLENHEIM

Les meilleures lignes sur le marché,
Voyez nos Echantillons.

A. McDOUGALL & CO.,
196 rue McGill, Montréal.

SUCCURSALES:
QUEBEC - - Coln des rues du Pont et St-Joseph,
TORONTO = =« =+ = . « MeKinnon Bullding,
TRURO,N.E. - - - =« . « « 387 Queen Street,
ST.JOHN,N.B, - - « « =« =« Pugsley Bullding.

rreed
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DANS UNE

JARRETELLE A CEINTURE.
o (0, iginal’

JARRETELLE A CEINTURE.

. .
° °
° °
2 S

La Jarretelle Original, repré-
sentée dans la gravure, est faite
entidrement de bandes de tissus
reliées entre elles par des liens,

La ceinture et la pidce d’avant
de 'Original étant faites d’un
seul morceau, distribuent égale-
ment la tension autour de la
taille, assurant ’effet droit en
avant sans comprimer 1’abdo-
men, comme le font toutes les
autres Jarretelles, .

Ceci évite de coudre les élasti-
ques A la ceinture et supprime
le lourd coussinet placé d'habi-
tude en avant, .

E &

&

=g

(4] ]
@9

Des Direvets ont été Demantés.

La plus Légére. La plus fraiche en Eté.

La plus Résistante.
Confort en elle-méme.

La plus Facile a2 Vendre.

Le Dontear

(Nou-Déchireur) avec

Le Dontear

(Non-Déchireur) avec
anse en caoutchouc anse en caoutchouc
et Jolies Boucles, . . . et Jolies Boucles. . . .

Brevetée

Maintient la Blouse et Soutient la Jupe.

La Jarretelle Original et la Ceinture Dontear pour
maintenir la Blouse et soutenir la Jupe ne sont pas surpassées

EN VENTE CHEZ TOUS LES MARCHANDS DE GROS

EISMAN NOVELTY MFG G0.

« Brevetés et Seuls Manufacturiers ..

76, rue Bay, - Toronto.

e Rl R R L o
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L'ESPRIT DE MECONTENTEMENT se montrer aimable envers le public. vrieéres qui publient des rapports, compre-
—_— Le vendeur porte envie & I'homume de bu nant au total 585,376 membres, on cons-

“Dés que je serai arrivé & me faire un reau qui n'a pas continuellement & s'oc tate qu'il y a eu, & la fin de mars 1906,
revenu annuel de $10,000 ou davantage cuper de maintenir en bonne humeur des 22 465 ouvriers sans travail (ou 88%),
disait un jeune homme qui semblait étr gens d'un caractére irascible. Le gargon au lieu de 447 A la fin de février 1906,
dans la bonne vole pour atteindre son de bureau envie ces deux hommes et 16 ot de 5.67 & la fin de mars 1905, Vingt
but, je ne mangeral pas autre chose que patron envie le gar¢on de bureau. nouveaux différends entre patrons et ou-
des galettes de sarrasin tout le long de Je me figure qu'aprds tout c’est un eas  yriers ont éclaté en mars, au lien de 29
I'année et je ne fréquenteral que les res de disposition d'esprit Certaines per-  en février, et de 23 en mars 1906, Le o
taurants & bon marché.” sonnes ont naturellement un caractdre  pombre total des travailleurs touchés en

“Pourquoi ne pas commencer tout de heureux; ces personnes, si elles se eas-  marg 1908 par les différends, anciens et
sulte, lui demanda-t-on, il n'est pas be saient une jambe, envisageralent avee ,,uveaux, a 6té de 28,753, ou 1,114 de
soin d'un revenu de $10,000 pous se nour pialsir I'dée d'Stre solguées par une Jo- 4. qu'en février 1906 et 13,5566 de plus o
rir de cette maniére.' He _’“’““"""’”"“h' et de regarder par les qu'en mars 190 La durée totale du cho-

“Je me Jc peux pas, soupira cet homme  fenétres de I'hopital les enfants jouer mage occasionné au cours de mars 1906 !
d'un appétit particulier, le public pense Bk Wian. Lk par tous les différends du mols, anciens
rait que je suis rniné et nouveaux, a 6té de 181,000 jours ou-

Poluvez-vous vous imaginer un homme LE TRAVAIL EN ANGLETERRE vrables, soit 11,600 de moins qu'en fé st
mécontent d'étre obligé de faire de bons S— vrier 1906 et 2,000 de moins qu'en mars |
repas et de porter de beaux vitements? Le dernier rapport du Département du 1905  yingtetun différends, auciens ou
dit “American Artisan”, était pourtant le  Travall du * Board of Trade", sur les .., e0ux furent réglés définitivement en |
cas. Cet esprit de mécoutentement se  conditions du travail pendant le mols de  ,...0 aectant 5,224 personnes. De ces
manifeste chez presque tout le monde mars dernier, accuse une amélioration vingtet-un différends, huit furent réglés |
pour une raison ou pour une autre rouvelle dans la plupart des industries. en faveur des ouvriers, trols en faveur

I[huvmmv l[lll‘ n'a pas d'argent porte Si l'on compare les chiffres de mars 1906 des patrons et dix entraindrent des con-
envie & celul qui en a. L'homme qui a de aveo ceux x'lt"lu période correspondante de cesslons réciprogues. Les modifications
I'argent, tout en ne voulant en aucun cas uée précédente, on enregistre des pro-
se défaire de sa fortune, envie l'exemp- sensibles pour Iindustrie houlllere, 1° Salaires survenues en mars furent [
tion de soucis qu'il se figure que doit s industries métallurgiques, les cons- presque toutes des augmentations; le |
posséder 'homme qui n'a pas A g'inquié-  tructions de machines, les constructions nombre des personnes intéressées par ces
ter de la manidre dont i1 placera $100-  navales, les industries textiles et I'indus- Variations a éé d'environ 48,500, (Dans |
000, trie des chaussures, Les industries du ©¢ chiffre ne sont pas compris les ou- ]

L’homme qui travaille & Uintérienr d'un  batiment restent sans changement appré-  Vriers appartenant & I'industrie du jute, |
établissement envie le vendeur qui na  ciable, qui ont bénéficié d'une avance de 57). f

iy 1 qu'd se promener toute la journée et & 8i 'on envisage les 271 associations ou- Le résultat de ces variations de salaires -
4
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Joueront le tour

Voyez notre voyageur,

/ / ou demandez notre
/
Yol

Catalogue

EASTERN TOWNSHIP MFG. CO,, Limited

Bureau Principal: 337 rue St. Paul, MONTREAL. 1

Bureau de Toronto: 10 rue Melinda.

Bureau de Québec: 26 rue St. Jean.
Manufacture: ST. HYACINTHE.

ILLUSTRATIONS

FOUR
CATALOGUES,
BROCHURES,

DE TOUTE NATURE.

MAGAZINES
ot PUBLICITE

Articles en Toile non surpassés pour la
Qualité, le Fini, 'Ajustage et la Per-
fection. En vente dans toutes les Maisons
de Nouveautés et d’Articles pour Hommes.

AGENTS :

J. A, CHANTLER
TORONTO, ONT.

DUNCAN BELL
MONTREAL, QUE.

The Standard Photo Engraving Co.
MONTREAL.
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a 6été une augmentation de 1,700 livres
sterling par semaine, 40,000 travailleurs
ayant enregistré une augmentation re-
présentant un accroissement total de
2,000 livres sterling, et 8,500 ayant subi
des diminutions s'élevant ensemble a
ng.

Les changements de salaire

affecté,

vriers, et ils avaient en pour résultat une
augmentation de 2,150 livres sterling par
semaine,

300 livres ster

avaient

en février, prés de 151,000 ou-

En mars 1905, le nombre des ouvriers
aff par les variations de salaires
avait été de 49,700 environ et le résultat
avait été une augmentation de 750 livres
sterling par semaine.

CONSEILS AU POINT DE VUE DES
AFFAIRES

Chaque fois que vous demandez une

prolongation de temps, vous faites tort

A votre erédit, non seulement auprés de

la personne & qui cette demande

dre

Cela se sait vite

mais aussl auprds des autres,
N'achetez pas pour
pour plus que vous ne pouvez payer,

La Maison a pour prin
cipe de ne mettre en

TISSUS ET NOUVEAUTES

Ne blamez pas I'expéditeur, si les
marchandises sont avariées en cours de
route, & moins que ce ne soit de sa faute.
Neuf fois sur dix, la faute en est aux
compagnies de chemins de fer, non a
I'expéditeur,

Quand vous achetez des marchandis s
& un certain prix, ne vous regimbez pas
si un autre homme se présente avec des
prix inférieurs. Vous avez concln le
marché—tenez-vous en A ses termes—et

faites mieux la prochaine fols

Aucun homme n'est parfait—tous font
des erreurs. N'agissez pas comme si le
ciel allait tomber et tout ruiner, chaque
fols que vous constatez une erreur et que
vous étes coupable vous-méme de négli-
gence ou d'omission, g

Ne vous figurez pas que vous savez
tout en affaires, parce que vous Yy avez
acquis quelque expérience. On apprend
du nouveau tous les Jours,

Ne faites jamals de réduction sur une
facture, sans I'autorisation du vendeur—
ou tout au moins sans en donner une
explication claire—et méme alors, soyez
slir d'étre dans votre droit,

Ne vous plaignez pas de marchandises

AUTOMNE 1906

sans cause réelle. Un homme loyal est
toujours traité loyalement.

Il est d'une politigue médiocre de re-
tarder les palements de traites ponr
comptes das, simplement parce que le
gérant de la banque locale est un de sos
amis et les retient pour vous

Ne vous trouvez pas offen si un cré-

ancier tire une trai

SUr vous pour re-
couvrer le montant d'un billet dont
chéance est passée, (Vest de votre fante—
le eréancier a le droit de se faire payer,
Ne refusez pas la traite, si elle est en
régle—payez la,

Avant de renvoyer des marchandises
qui ne sont pas en bon 6tat, informez-en
I'expéditeur et voyez ce qu'il a & dire.
Une maison d'expédition devrait bientot
abandonner les affaires, si elle n'étalt
pas loyale dans ses transactions. On
arrivera toujours & un arrangement ami-
able.

Ayez toujours une assurance com-
pléte contre I'incendie et les cyclones
si vous &tes dans un endroit o ces f1é
aux sévissent. Une économie sur cette
dépense ne constitue pas une bhonne af-
faire. C'est “Iinattendn qui arrive tou

Une race doit étre
maitresse des ins-

vente, méme aux prix
les plus réduits, que des
marchandises de premier
choix et de trés bonne
qualité

Adeessez-vous a notre Maison pour tous vos achals

qul re-
golvent ses épar-
gnes.

L'UNION FAIT LA FORCE

ol vous aueez découvert lo chemin du Suceds.

e —

Mcr PLESSIS

Ayons u

pour les véri
dola Patrie.

rdent amour
ablos intérate

LAFONTAINE

Aftirmons nos droits

CHAPLEAU
N'allons pas négliger nos
avantages,’

Cela vous paiera d’

Nos voyageurs sont actuellement en route avec les plus hautes

nouveautés pour I’automne 1906.

Draperies Anglaises et Ecossaises
Tissus a Pardessus Unis et de Fantaisie,

VOYEZ NOS

Fournitures en tous genres pour Tailleurs.

DEMANDEZ A VOIR NOS

Vecunas, Cheviots et Serges Noirs

Tweeds et Meltons pour Costumes de Dames

Etoffes & Robes

Tweeds et Draps pour Manteaux de Dames.

Notre Spécialité,

de donner vos commandes.
Tt

ATTENDEZ NOS VOYAGEURS OU, A LEUR DEFAUT, ECRIVEZ-NOUS :

C. X. TRANCHEMONTAGNE & Cie

315 Rue St-Paul, MONTREAL.

examiner nos marchandises sous le rapport de la
Nouveauté, de la Variété, de la Qualité et des Prix, avant

PAPINEAU
“Donnez la prétérence
sux Produits canadiens”

CARTIER

"Tnvdllnnlronr le main-
tien de nos institutions,”

MERCIER
* Employons notre énergie
A développer nos ressorta,

-
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MODES EN GROS
Chapeaus, Toile Duck | || faut que

Canotiers, Puille e Milon g
s VOUS AYEZ
canoflors avec Band' CES MARCHANDISES
ET IMMEDIATEMENT

Notre Stock est complet.  Pas de retard dans I'exécution des ordres.

ﬁn.
-
-
-
-
?
-
-
(|
3

4484844844844 $444444848888808484%

CORSETS P.C.

Ils ont une renommée si bonne et si
étendue, qu'ils n’exigent pas d’autre
commentaires,

Marchands, donnez seulement le méme
ordre que la derniére fois.

A P.C. 810

Sans aucun doute, le Corset du plus
parfait ajustage fait au Canada.

PRIX : $1.75 par Paire.

PARISIAN CORSET MF'G. C

'y

0,
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Jours”. En outre, votre erédit sera meil-
leur, si vous &tes bien assuré—vous &tes
un risque offrant plus de sécurité,

Ne supposez pas que celui & gui vous
achetez des marchandises fait un profit
énorme et que vous pouvez lui imposer
un sacrifice & chaque instant,

Un marchand qui se rendrait coupable
d'actes vils, ne serait pas un bon homme
d'affaires.

Il vaut mieux s'en laisser imposer jus-
qu'd un certain point que d'en imposer
aux autres,

Tout vendeur a le droit incontestavle
de marquer ses marchandises an prix qui
lui convient, et tout acheteur a le droit
d'acheter ofl il veut,

Un ordre pour lvraison future, sans
contrat écrit, est virtuellement un con
trat nul,

Un acheteur qui trouve nécessaire de
contremander une commande, devrait
teujours obtenir la sanction du vendeur
et voir si cette action ne lui cause pas
de perte,

Les prix bag ne sont pas toujours le
e de marchandises bon marché. Doag

handises 4 prix plus élevés consti
fois un meillear placement,

pas tant ce que vous pé

pour des marchandises que ce qu'elles
des mar-
s qui se vendent bien donmeat
un anh ur profit que des marchandises
qui ne se vendent pas.—"“Wisconsin Joo-
ber and Retailer .

apportent qui compte

TISSUS ET NOUVEAUTES

LA CHASSE A L'ARGENT

“Le tout-puissant dollar, ce grand .u
jet de dévotion universelle”, que Wash-
ington Irving a rendu proverbial, est le
ressort principal de ces énergies gui
cherchent & rendre les affaires florissan-
tes. La recherche de l'argent, & condi
tion qu'elle se fasse honorablement,
r'est pas une mauvaise manidre d'em-
ployer les heures consacrées au travail.
Nous ecroyons que c'est Ben Johnson, ou
peut-étre Sam Johnson, ou toute autre
personne, peu importe, qui a dit qu'il y
avait peu d'occupations plus innocentes
que celle qui consiste & gagner de l'ar-
gent, dit “Marine Merchant”,

On nous a enselgné dans notre jen
nesse que “l'amour de l'argent était la
source de tous les maux"; mais cette
formule est maintenant changée pour la
sulvante: “l'amour de l'argent est une
des sources de tous les maux". Ce qul
veut dire que l'argent n'est pas néces
sairement une source de maux.

L'argent pour I'homme bien pensant
n'est gu'une sorte de récompense du mé$
rite, une prime pour la diligence qu'il «
déloyée en affaires. Sa plus grande sa-
tisfaction ne réside pas dans le fait qu'il
a mis tant de coté, mais dans les résul
tats accomplis que cette somme reprs
sente dans la preuve qu'elle offre de son
énergie et de son intelligence. 11 a'y
a pas de raison pour qu'un homme n'ac-
complisse pas toute chose simplement
par respect de soi-méme, sans adorer
le tout-puissant dollar ou sans nuire
2 sol-méme ou A d'autres,

Les affaires sont une sorte de lutte
dans laquelle chaque lutteur est récom-
pensé exactement comme 1l le mérite.
Les récompenses sont toutes remportées
sous forme d'argent, et l'ambition d'ac-
complir quelque chose v'est pas molns
admirable que celle du coureur qui dé-
sire la médaille d'or ou que celle de 1'é
léeve qui désire 6tre le premier de sa
classe. L'argent n'est que l'aiguillon de
l'ambition. De méme que la médaille et
les honneurs Incitent & l'activité et au
déploiement des capacités, de méme 1'ne-
quisition de I'argent développe les capa-
cités du commergant et le rend plus uti'e
A lui-méme et aux autres,

L’argent est une de ces bonnes choses
dont le monde est rempli, mais dont mal-
heureusement les gens immodérés abu-
sent. Nous avons vu des athldtes dont
les forces étalent ruinées par un entraf-
nement trop violent. Nous avons vu des
€tudiants dont® les facultés mentales
élalent détruites par une trop granie
ardeur A l'étude. Nous avons méme vu
des gens atteints d'un trop grand zdle
religieux,

Le défaut de bien des gens, c'est de
considérer 'avenir plus que le moment
présent. 11 est bon de ne pas perdre de
vue le but que l'on veut atteindre; mais
la prinecipale chose consiste A accomplir
le devoir de I'heure actuelle, dans toutes
les circonstances.

L’'homme qui considére comme un de
voir de gagner de l'argent ne s'éloignera
pas probablement du droit chemin,
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TISSUS ET NOUVEAUTES

(. TURNBULL 00., of GALT, Limited,
Galt, Canada,

Nos Voyageurs sont maintenant en route avec nos Nou
veaux Kchantillons de

Sous-Vétements iutigs S'8justant Parfaitement

POUR
Dames, Enfants et Bébés.

Ces Sous-Vitements sont de
8ins et Garnitures sont de la dern

1a plus haute qualité, et leurs Des
hiere Nouveauts Clest exactement
18 sorte de Sous-Vitements qui s vend o oo

) Sous-Vétements
cCEETERE
Pure Laine,
Fagonnés sans coutures, Carantis Irrétrécissables,
Pour Hommes et Femmes.

uze Indienne, pesanteurs moyenne
ot forte, Soie ot Laine, Wor Laigne d'Agnean oo Merinos.
Chaque article est estampillé ot garant!,

Ces vétements seront en demande, parce que nous les annongons
largement dans los journaux quotidichs ot hebdomadaircs, VOUS
feriez bien de vous en procurer un hon stack

U. TURNBULL Co., of GALT, Limited,

Galt, Canada.

R
b,
4
«
4
-
-
-
-
b
-
b
-
-
.
b
-
-
-
F
-
-
-
-
-
¢
-
-
-

Marchandises Canadiennes
pour le Peuple Canadien

The Ouo Way o
06 man RS

R
24

HARRIS & COMPANY, Limire.

ROCKWOOD, ONT

ETOFFES A COSTUMES pour I'AUTOMNE

NOUVELLES NuaNnc
NOUVEAUX DESSINS,
ANCIENNE QUALITE
——————————
Agents de vente :

MONYPENNY BROS. & co
TORONTO. MONTREAL.

REGISTERE

Andalousie

ne Tordue Laine Souple A Tricoter Laine de Cocons et d’'Eider
e Fine Petticoat Laines a (Rlou. Laines Soyeuses vorine

Laine Mérinos Souple a Gilets Toison

Laine Fine de Berlin ' Lady Betty Dresde

Laine Fine Balmoral Shetland Laine & Raccommoder

Toutes de la marque “ Bee Hive "; aussi laine fine d’Ecosse A Lettre

lement adaptées pour le tricot A la main

Nouvelles qualités :
EN GROS SEULEMENT.

BEE HIVE

Fabriquée par—g

J. & J. BALDWIN

& PARTNERS, Limited,

TOUS LES GENRES DE LAINE A TRICOTER

CONNUS DANS TouT LE _MONDE CIVILISE
Ll.:.lh. Fine d'Ecosse Laine Fine Mérinos

et & la machine,
Nous prétendons qu'e es donnent un meilleur rendement et

S T T e B | DUNCAN BE“‘,

DEMANDEZ DES ECHANTILLONS.

(Ruche d'Abeilles)

HALIFAX, Angl.

s ot les plus grands Fllateurs dans

AGENT :

MONTREAL et TORONTO.
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LE GRAND

DEPARTEMENT des TISSUS LAVABLES

INDIENNES

1,200, OOO VERCES

Articles Bluncs ot Mousselmes
SO0, ooo VERGES

A offrir a

au-dessous
des prix réguliers pendant le mois de Juin.

es ordres recus par la malle regoivent
al tion prompte et minutieuse.

GREENSHIELDS LIMITED

MONTREAL




