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7 on, NcaTso.ALE tous pays, les enfants élevés avec les produits
-, Blaitiers des MARQUES BORDEN, se dévoloppent merveil-

leusement. La pureté et la valeur nutritine de ces articles
sont hors de pair. Tels sont les arguments les plus
effectifs envers le client et la meilleure recommandation

B pour vous engager vous..mêmes à mettre en évidence

lL S PRODUITS
NEW YORKU L).

Seul le lait le plus riche en crême est employé pour la condensation dans
l'usine la mieux outillée et la mieux tenue.

Vous connaissez nos marques, vos clients les connaissent parcequ'elles
sont annoncées d'une manière intensive dans les journaux, au moyen d'affiches
par tout le pays et aux expositions. 11 est facile de vendre les MARQUES
BORDEN ; une vente en provoque une autre et c'est chaque fois autant de profit
pour vous.

BORDEN MILK Co., Limited, MONTREAL
SUCCURSALE: No. 2 EDIFICE ARCADE, VANCOUVER



LE PRIX COURANT

Les Essences préférées sont les

Essences Culinaires de Jonas
Renouvelez votre Stock

JONAS'
TRIPLE

CONCENTRE

1 oz.

2 oz.

JONAS'
ROYAL

QUINTESSENCE

'ri. p.,
Gros.e

oz. 142.00

oz. 84.00

Prix par
Gro"

S 9.50

18.00

"SOLUBLE"

2 oz.

4 oz.

8 oz.

16 oz.

JONAS'
TRIPLE

CONCENTRE

'"LONDON""ANCHOR"
PUR

CONCENTRE

Prix par
G.roms

1 oz. "London" $6.00
2 oz. " % 9.00

JONAS'
ROYAL

QUINTESSENCE

2
2¼
5

__ 8

Prix par
Gro.se

$21.00
24.00
42.00
72.00

"GOLDEN
STAR

Double Force

Prix par
Gros'.e

8 9.00
15.00
27.00
51.00

Essences de Jonas en bouTeliée, Jarres, Bsrillets et Barils pour Confi-
seurs, Fabricants de Crème à la Clace, Etc., Etc. Prix $6.00 à $12.00
le gallon, suivant qualité. Qualités Spéciales et Prix Spéciaux par Contrat.

HENRI JONAS Ô CIE.,
FABRICANTS

MAISON FONDÉE EN 1870.
389 et 391 Rue St-Paul, - - • • - • Montréal.

P 9pr
S9.00

15.00

27.00

51.00

N

• -:i~

2 oz.
4 o4.
8 oz.

16 oz.

Prix par
Grosse

S 21.00
36.00
72.00

!144.00

2 oz.
4 oz.
8 oz.

16 oz.

Prix par
Grosse

$12.00
21.00
36.00
72.00

Ext.
x

xx
xxx

xxxx
xxxxx

xxxxxx

Pasence
à l1 Ibo.

SI.00
1.25
1.50
2.00
2.50
3.00
3.50

I.

4

8k



LE PRIX COURANT 3

Si la viande est
devenue trop

chère,
Mangez des

Fèves Cuites

Le Dr. Doolittle, Chef du Bureau des Analyses
aux Etats-Unis, dit : "Mangez des Fèves si la
viande coûte trop cher. Les Fèves sont le
meilleur substitut du boeuf".

Edifiez votre commerce en poussant les

"Fèves Cuites Simcoe"
Boîtes de Grandeur Pour les Familles.

La boite qui contient le plus de fèves au plus bas prix.

DOMINION CANNERS Limited
HAMILTON, CANADA.

EN ECRIVANT AUX ANNONCEU RS, CITEZ "LE PRIX COURANT"



LE PRIX COURANT

Vous ne pouvez offrir aux familles
un produit alimentaire plus pur
que le

Blé d'Inde préparé par
BENSON.

Le plus pur et le meilleur Com Starch (farine de blé d'Inde)
qui se puisse obtenir.

La ménagère active sait que, avec le Com Starch Benson,
elle peut rapidement préparer des plats d'été délicieux et
nourissants - riches custards, blanc-mange, crême à la glace,
etc., qui plairont à toute la famille.

Elle sait que les enfants, les personnes âgées et les convales-
cents aiment le Blé d'Inde de Benson.

Elle insiste pour celui de Benson parce qu'elle sait qu'au-
cune autre marque ne l'égalera.

Placez le Corn Starch Benson bien en vue sur vos Comptoirs et Rayons. Les ventes
suivront rapidement.

Votre Commande Recevra une Attention Immédiate.

~ DWARDSBURG STARCH Q
LIM1TED

MONTREAL-CARINAL-TORONTO -BRANTFORD -YANCOUVER

EN ECRIVANT AUX ANNONCÈU RS, CITEZ "LE PRIX COURANT"



LE PRIX COURANT5

PRIX COVRANT4.
Dans la liste qui suit, sont comprises uniquement les marques spéciales de marchandises dont les maisons, Indiquéel en caractère

noirs, ont.l'agence ou la représentation directe au Canada, ou que ces maisons manufacturent elles-mêmes. Les prix indiqués le son
d'après les derniers renseignements fournis par les agents, représentants ou manufacturiers euz-uiêmes.

WALTER BAKER & CO., LTD.
La IL

Chocolat, Primie No
1, btc 12 lbs., pains,
de i IL et - lb. 0 .33

Chocolat à la Vanille,
bte de 6 lbs. 04-

- -Gerlnan's Swct, btc
de 6 lbs. 0.26
rllcakfast Cocoa, bic
de 1/5, J, 4, et S
ibs. 0.39
Chlocol:îî sucré, cmn-
lulêmie btc 6 ll>s.

pinfs de 1/5 lb: 0.20
chocolat sucré, Ca-
racas bic dc 6 lbs.o.32

Re.ist,~d Falcon Socia (Soda
Trado-Mark chaud ou froid), bics

de i lb. 0.34
Caracas Tablets, cartons de Sc,

40 cartons par boite 1 .25
hocolat sucré, Auto, btc de 6 Ibs. 0.32
Cces prix sont F0O1B. Mjontréal.

BRODIE & HARVIE

Farines préparées de Brodie la doz.
Rced XXX
Rced XXX
Crescent
Crescent
Supcrb
Supcrb
ltuckwhcat

Luc kwh cal

pqts de 6 lbs.
pqts dc 3 lbs.
pqts dc 6 lbs.
pqts de 3 lbs.
pqts de 6 lbs.
pqts de 3 lbs.
pqts de 3 lbs.
pqts de 6 lbs.

3.10
i .6o
2.9)0
1.50
2.70
1.40
i.6o
3.10

(iddle-Cake pqts de 6 lbs. 3. 10
Griddlc-Cake pqIts de 3 lbs. 1 .60

Cartons contenant idoz. paquets de 6
lhs. ou i doz. Paquets 3 lbs., sans charge
X cr..

L. CHAPUT, FILS & CIE.
Montréal

Thé Noir Ceylan ,Owll,
No .I l). 30 lbs. par cse
No .I l). 30 Ibs. par cse
No io. 1 Il). 30 lbs. par csc
No Io. & Il). 30 ll>s- par csc
No 15. i lb. 30 lbs. par cs
No 15 Il Ilh. 30 Ihs. par csç
N o 3o. 1 lb. 30 l>s. par cse
NI) 30. l). .10 Ib%. pa r csc

Thé Vert Ceylan "Owl"
No0 5. i lb. 30 lhs. par cse
No S. i lb. 30 lbs. par ce

La IL
20c
21C
26 C
27C
32c
33c
40c
41 cLa lb.
20C
21C

CHURCH & DWIGHT
Soda Cow Brand

Caisse, 6o paquets de i
Cas. $3.0pqutd
bas. $ 0 qutsd

Ilb.. $3.00.
Caisse, 30 pqts. i lb. et

O OA6o pqts. i lb., $3.00
Caisse dc paquets de Sc, contenant o>6

P)a(ucts. $3.00.
CiE. CANADIENNE DES PRO-

DRUITS AGRICOLES
Montréal

Lai t Laurentia ce 12 pintes 1.20
Lait Laurcntia Csc 20 chop 1 .20

Lait Laurentia csc 24 dem. 1 .00

WILLIAM CLARK
Montréal

Conserves
Viandes assorties.
(. btîîîîrcsse Cortied Beef.
c i>lllresscd Corncd Beef.
Lunich Ilatil.
l.uncli liaiti.
l<cady Lunchi erf is $2

('ieasýusagc i5 2
l.îmiglisli Blrownî 13 2
fl''n)IClCSs l'ig-; Fcet. IS 2
Slîiccd Smnlkcd Ilcf ils 1
Iknast Ilcef. 19 2
1Ncady LtI .îh Loavcs,

Jambîlon, Btoeuf, assortis
i )i
I *orCiJ Bouilli.
I :octîf Bouilli.
t'oeuf Bouilli.

.25

.50
.10
.1o
.50
.25
Veau

l'ork and Beans, sauce tomates i8
lork and lîcans, sauce tomates is
I'ork and Bcans, sauce tomates

boites plates 38

IL Y A DES RAISONS POUR
L'EXCELLENCE DES

OLIVES D. W, Ce
On n'utilisc que les oliveès à peau lisse les meilleu-
res et récoltées (lans les meilleurs endroits.

Le procédé scieîîýifique de préparation et de mise
en bouteilles est remarquable pour le soin, l'habile-
té et la propreté exceptionnels.

La saumure est la meilleure que la science moderne
puisse produire.

Elles rapportent un bon profit.

RQW'OAT & -CO.
GLASGOW, ECOSSE.

Distributeurs Canadiens:
Snîowdon & Fhit 32 'difice Coristine, Montréal, pour
Québec, Ontario, Manmitoba et le Nord-Ouest ;F. K. Warren,
Halifax, N. S. ; . R. Tiltomi, St. Johin. N. B. ;C. B. Jarvis
& Co , Vancouver.

La doz.
2.25

IS 2.25
25 3.75
13 2.25
2s 3.00
23 3-75
23 4.25
28 3.50
23 3.50
23 2.50
23 3.75

is 1.60
15 2.75
1S 2.25
28 3.75
6s 13.00

0.6o
o.6o

1.15

LES PAINS DE LEVURE
WHITE SWAN.

sont leg--pains de levure les plus sa-
tisfaisants qui soient vendus au Ca-
nada et ceux sur lesquels on peut

le plus compter.

.Vos clients nc se plaindront

pas de mauvais résultats, si vous
leur fournissez les pains de levure
de. cette marque.

Donnez une commande à votre fournisseur.

'White Swan Spices & Cereals Liinited

Seuls Distributeurs. -e TORONTO.
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Soiuante-dix mille détaillants emploient le système
McCaskey et noua disent qu'il rembourse plusieurs fois
son prix au cours de la première année de son installation. Une s

N'attendez pas que votre concurrent ait installé le Ecril
système McCa.skey. Il serait trop tard. Agissez mainte-
nant. Faites plaisir à votre clientèle en lui donnant un
compte complet avec chaque achat, supprimez la tenue de livres
inutiles et renseignez-vous davantage sur vos affaires, moyennant
moins de temps, de travail et d'argent.

Un Compte Complet
que donne à ses clients, après chaque achat, le mar-

chand qui emploie un appareil McCaskey
à Enregistrer les Comptes.

maent de la vente, le marchand qui emploie le système McCaskey
Account Register-inscrit et totalise chaque compte jusqu'à date.

.e toute la comptabilité inutile (inscription bu unlire et réins-
un un autre), empêche les erreurs de compte et les discussions avec
, parce (lue chîacun de ceux-ci a la même copie de son compte que
nd, dc la nmême écriture ; il évite l'oubli des inscriptions en
est-à-dire l'inscription dans les livres des marchandises vendues
son argent automatiquement et pluas rapidement que ne pourrait

ute agence humaine ; il a une limite automatique de crédit et est
intre la prte d'assurance en cas d'incendie, parce qu'avec le sys-
sakey, fl preuve de la perte peut être fout nie en une heure de

satisfaction de tout vérificateur.

,<MCCAI ~( ans tenue
SYSTEM d

Une lettre ou une carte postale vous procurera des rensei-
gnements sans que vous soyez obligé de faire un achat.

Ou bien , découpez cette annionce, mettez-,y votre signature
et votre adresse, et nous saurons que vous désirez des rensei-
gnements..

THE DOMINIONADREýGISTER CO., L IMI1T ED
90 - 98 rue Ontario, Toronto, Canada.
Dominion Register Co., Limited, Traf ford Park, Manchester, Angle terre.
The McCaskey Register Co., Alliance, Ohio, E. U. A.

Succursales z New-York. Boston. Pittaburg, Chica.go. Minneapolis. Kansas City. San Francisco. Atianta. Memphis. Washington.
Manufacturiers de Carnets de Vente de Sftreté à double et tilpie expédition et de Carnet, simples au carbone dans tontes les variétés.

W. W. HOGG. agent provlnoial, Sherbrooke. Qui.

T'ork and Beans, boites hautes
sauce tomates. 33 1.35

I'ork and Beans,
I'ork and Beans,
l'ork and Beans,

plates.
I'ork and Beans,

tes, Plain.
Pork and Ileans,
Pork and Beans,
I'ork and l3eans,
Ox tongue.
Ox tongue.
(ix tongue.
Jellied Veal.
Gelées de Bouillo
Gelées de Bouillo

Plain.
Plain
Plain, boites

boites hau-

sauce
Sauce
sauce

Chili.
Chili.
Chili.

15 0.60
2S 0.95

3s 1.15

3s 1.35
[s o.60
2S 0.95
3s 1.15
as 8.00
2S 10.00o
a s 1 1.0»
2S 5.75
2s 3.50
6s 10.00

Potted Meats La Ibt,
Ham, longue, Beef and Veal.

I5 0.50 as 12
Tongue, Ham and Veal. as . 20.
1 S $1.25, 2S 1.95, 3s 3.00, 4s 4.00. 5s 5.00
Pàtés de Foie is 0.90
Pàtés de Foie as .1.35

Soupes La doz.
Chieken pqts
(Chicken qts
Mfulligatawnay, Oxtail, Kidney To-

mlato, Vegetable, Mock 'I urtle,
Consommîé, Pois pqts

Dito qts

t .10
3.00

1.00
2.00

Mince Meat La doz.
(Tins fermées hermétiquemnent.
uS. $1.25, 2S, 1.95; 3s, 3.00; 4s. 4.00; Ss. 5.
l'lum- Pudding
Anglais is 1.50

l'lunî-Pludclung
Anglais 2S 2.00

Boeuf fumé en tran-
ches -hnglass",i

l'oeuf fumé en tranches "*in-
glass", s

Bloeuf fumé en tranches "in-
glass", la

J. M. DOUGLAS & CO.

2.10

3.35

Montréal
- Bleus à laver

La lb.
'Bleuol", boites
ici lbs., 50 pqts
de 4 carrés. 15c

~Sapphire'"
b.es de 14 lhs.
pqts de i lb.

"Union", boites
I a de 14 lbs., pqts

de i et i lb. ioc

WM. H. DUNN

Montréal
Edward's Soups
(Potages Granulés, Préparés en Irlande)

Variétés: Bdun - Aux Tomates -
illanc.
lp<i(u(ts. 5c. Cartons l doz. par

carton
Paquets, 5c. Boitts 3 doz. chaque

(assorties), par doz.
Paquets, 5c. par doz de bandes

de s chaque
(ou eni boites de 40 bandes

$7.5o par boite.)
Canistres 15c. Boites 3 doz.,

grandeur, 4 Oz., par doz.
C-anistrts 25C. Boites 2 doz.,

deur. 8 oz., par doz.

0.45

0.45

2.25

1 .45

2.35

BORDEN MILK CO., LIMITED

Montreal'

Liste de prix pour l'Est, Fort William
inclus.

Prix au
Lait Condensé (sucré) Détaillant

('arque Reindeer (4 doz. par cse) $5.75
Marque Mayflower (4 doz. par cse) 5.25
Marque Clover (4 doz. par cse) 4.50

Lait évaporé (non sucré)
Marque Reindeer jersey, Boite

de Famille (4 doz. par caisse) 3.90
Marque Reundeer -jersey, Boite
mîoyenne (4 doz. par par caisse> 4.50
Marque Reindeer jersey. Boite

d'hôtel (2 doz. par caisse) 4.25
Carque Reindeer jersey, Gallon

(Vi douzaine- par caisse 4.75
Café (avec Lait et Sucre)

Marque Reundeer &2 doz. par cse) 5.00
Marque Regal (2 doz. par cse) 4.50
Marque Reindeer, en jarres en

v'erre (2 doz. par caisse) 6.2o
Cacao (avec Lait et Sucre)

Marque Reindeer. (2 doz. par cse( {.8o-
Limîite de fret: 5oc par Cwt.

Conditions: Net 30 Jours. sans escompté

1 3333
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L'article qui procure les
plus fortes ventes.

EN VENTE PARTOUT.

J. M. DOUGLAS & CO., MONTREAL.
AGENTS CANADIENS

Maison fondée en 1857

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ "LE PRIX COURANT"



Laits et Crèmes Conden-
sés.

St. Lharles "Family 3.90
St. Charles -Hatel" 4.25
Lpit *'Silvcr Cow" 5.40

lai'.urîty 5.25
«Good Luck>'.........4.50

Lait condensé L

:5 0 Marque Eaglc, 4
dot., chaque.$
Marquc 3old Seal,4
doz., chaque
Marque Challenge, 4
d oz, chaque
Lait évaporé

Marque eCCrless "Ilotel", 2 doz..
chaque.I

" Marque lcreq"Boite Haute", 4
doz., chaquc.

Niarquc I'ec les'. 'Pour Famille", 4
tlui., chaque.

Marquc Perless 'Petite Boite", 4
doz., chaque.

The EDWARDSEURG STARCH
Ltd. Montréal.

Sirops de Table.

Marque "Crown".
Quarts (700 liv> us>,

a quarts (350li.Ç)
à quarts (175 livres)
Seaux de 383 lu)s.
Seaux de 25 lbs.
Canistres 2 Ibi., 2 (l4R.
Cauîistres 5 lbs., i doz.

lb.
lb.
IL

le seau
le seau

à la caisse
à la caisse

cse

6 .00

5.25

LE PRIX COURANT
Canistres Ici lb., i d. à la Caisse 2.80
Canistres 2o lb., i d. à la caisse 2.75

Marque
Canistres
Lanistrcs
Canistres
LJa ni st re

Marque

au nstres

d ilStres
;iiflistres

Empois

"lLily Fhite"l.
1 lb., 2 d. à
1 lb.. ad. à

ici lb., id. à
2o IL, i d. à

caisse
caisse
caisse
caisse

2.90
3 .25
3.15
3.10

"Beaver" (Goût d'Erable)
2 l b., 2 d. à
5 lb., s d. à
ici IL. i d. à
2o l b., j d. à
de buanderie

caisse
caisse
caisse
caisse

4.0 Nr i Bflanc ou Bleu, cartons 3 ILb
4.0 No 1 Blanc ou Bleu, cartons 41IL

No i Blinc, barils
('anad Laundry (cse de 40 lbs.)
Silver Gloss, btes à coulisse, 6 IL

4.15 Silver Gloss, Canistres de 6 Ibi.
Kegs Silver Gloss gros cristaux

4.50 Edwardsburg's Sîlver Gloss, pa-
quets chromos de i lb.

3.90 Iltnson's Satine, cartons de i IL
Canada WVhite Gloss, pqts de ilb.

2.00 llenson's Enamnel par caisse de
40 lbs.

CO-, lkcnson's Enamnel par caisse de
20 lbs.
Celluloid

Boites contenant 45 cartons, par
caisse.

0.031
0.03à
0.04
1.90
1 .35
2.55
2.90

3.50.
4.00
3.95
3.90

La lb.
0.07
0.07
o.o6k

0.07

0.07 i

o .o 6 i

3 .00

1 .50

3.6o
Empois de cuisine

(Boites de 2o lbs., ic en plus par li re).
W. T. Benson's & Co., -Celebrated2 pre-

pared Corn.
Boites de 4o lbs. 0.071

Canada Pure Corn Starch. 0.051
(Boites de 2 lbs., ic en plus.)

9. W. OILLETT COMPANY LIMITRO
Toronto. ont.

diotri don de gff dan. Omtao ai

Wu de prix plu. diev6o ag.1 au vtgWut
e0li Us mot @o.1 à vaiii.m ais L.

- Levain en Tablettes
"Royal.g"

Boittes 36 paquets à
*> la botte $1.15

.Lessive en Poudre de
Gillet.

IL La cse

~LUT 'Ldor. & la calis 13.5U
3caisses . . . . 3.40

6 caisses ou pluie 3.36
Poudre à Pate "Magie"

91~Ne, çýntent pas d'alun.

La doz.
- 6 do:. de 6c. . $0.60

4 doz. de 4 oz.. 0.75
4 doz. de 6 oz. 1.00
4 dos. de 8 oz.. 1.30
4 dôz. de 12 oz. . 80

42 doz. de 12 oz.. 1.8M
*4 doz. de 16 oz. .. 2.25

2 doz. de 16 os.. 2.30
1 dos. de 2j lbs. 6 .00
j doz. de 6 lbs. .. 9.60
2 doz. de 6 oz.) à
1 dot. de 12 o. la Cuo
1 dor, de 16 oz. j 60

Vendue en canistres ieuleznent.
Remise sp6clale de 3% accord6e zur loi

commandes de 6 caisses et plus de il
PIsmnd. à PAte WMagjofl*

Iu rLea u, Wil1 liams & Cie, Lim ité e
Maison de Confiance fondée en 1892

Le plus grand choix d'instruments de Musique au Canada. .

PIANOS, PIANOS - AUTOMATIQUES
PHONOGRAPHES, RAPIIOPIIONES

Des plus célèbres fabriques du Canada, des État-Unis et d'Europe.
Le seul endroit ou vous puissiez vous procurer le merveilleux 'Phonola' (Phonographe

Pathé.) Jouant les disques à saphir et à aiguille.
Prix spéciaux pour argent comptant ou avec conditions de paiement pour convenir aux ac4iteurs.

Une viite est sollicitée avant de faire votre choix.

Bureau-Chef et Magasin Principal : No. 316 -rue Ste-Catherine Est, Montréal.
Succursale : No." 589 rue Ste-Catherine Ouest, Montréal.

Succursale :,No. 131 rue Sparks, Ottawa.

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ --LE PRIX COURANT-



LE PRIX COURANT

des marchands gaspillent leur huile en se serv ant de l'ancien système pour
lat mesurer -,de plus leurs mîarchmandises sont implrégtit'.e dle cette senteur
déeagi-étible (lui p)art si difficilement.

Auîgmen ltez %os profits en vous servant dlu

Système Bowser
pour mesurer l'huile.

Le réservoii est à l'épreuve du feu, et petit êtire placé facilement eri dessous dle votre
comptoir avec un robinet au-dessus. Un indicateur vous mnitre en tout temîps la quan- A présent avec la Syitin. bowft.V
tité d'huile qu'il y a dans votre réservoir.

Pas de mesure, pas d'entonnoirs, pas de senteur désagréable, plancher propre.

Grandeurs assorties, prix variés. Nos conditions sont faciles ;vous hPouvez payer
une certaine somme conmptant, et la balance à tant par mois. Pour plus amples informia-
tions, demandez notre brochure gratuite No. 8 F. l-Icrivez-nous en français.

S. E. BOWSER & CIE,. mc.
66-68 Ave. Fraser, Toronto, Ont.

Manufacturiers, depuis 27 anode pompe> à mesuremautomatique. de -%btèmed'emniagaItnagede gazoline
et d'huile, de mesures à enregi trement automatiqîue pour ci dtiit., de osj.iêmes de nettoyage à sec, etc. j-. .

M

Un Message d'Outremer
Il n'y a pas dans tout le monde de meilleure manu-
facture outillée exclusivement pour la production du
Macaroni et des pâtes similaires, que celle de Félix
Codou, à Marseille, France. Tous les accessoi res ino.
dernes s'y trouvent-elle est d'une scrupuleuse pro.
preté-'usine primitive a été plusieurs fois agran-
die pour pouvoir répondre à la demande augmentant
constamment de la part des personnes soigneuses.
Les ,Vermi celle, Spaghetti, Lettres et Clîitlres de

Fantaisie, de même que le Macaroni de

CODOU
sont les spécialités produites- chacune a une répu-
tation nationale de haute qualité.
Otvnpluie exclusivement le Blé Russe Taganro,,.--
le blé qui donne les MEILLEURS résultats-le bilé
qui s'adapte pàrticulièremnent aux fins désirées.
"«CODOU"-c'estla nom à se rappeler quand on
veut avoir ce qu'ili y a de mieux.

ARTHUR P. TIPPET
AGENTS

Montréal -

& 'Company

Toronto

Graisse à Patisserie "Easifirst".

UiNN11
FOOD PRODUCTS

Succédané le plus satisfaisant qui soit connu du sain-
doux pur. Qualité absolument garantie-couleur parfaite.
Manufacturée sous la surveillance des inspecteurs du
Gouvernement.

Etant donné le prix du saindoux pur, ne vous serait-il
pas profitable de vous renseigner sur les mérites et le prix
de la graisse Easiiret ?

GUNN, LANGLOIS & CIE, Limitées
Salaisons de Porc et de Boeuf. Rattnage d'Huile

de Coton.

241 rue St-PauI, MONTRÉAL, Que.

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS,CIZ"LPRXOUA"

I

doom

CITEZ "LE PRIX COURANT"
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Les Autres Polis forment
une ligne accessoire.

Le ffNugget"' forme la principale ligne de polis à chaussures
rapportant des profits.

Il vous est avantageux de vendre le "Nugget," parce que vos
clients ont avantage à l'employer.

Celui qui se sert du ffNugget"' économise $15 à $20 par an.
De plus, ceux qui emploient le "Nugget" aiment cirer eux-mêmes
leurs chaussures. Le "'Nugget" est propre et d'un emploi facile.

Renseignez-vous auprès de votre fournisseur sur l'outillage et
la Grosse Boîte.

PNUGGET
THE NUCGET POLISH Company, Llmited

67 rue Adélaide Est, Toronto.

sera elrèoc" - L.a 0" N. K. FAIRBAb
No. 1caisse 60pqt de 1lb . .LUMo
,, 6calss 2........ . aa o
No. 2cailsse 120 pqts de3 lb 3.8

5 caisses .. .. .. &76

No 3 caisse
30 pqUa. de 1 lb. 2.8b

- et 60pqts. de jlb. )
5caisses .. .... 2.75 Seaux eni bois, 20 Il

~&I~ No. 5 ca!sse Chaudières, 20 lbs.
100 pqts de 10 oz. 2.90 ý.aisses, 3 lbs. 20 à

Caisses, 5 lbs. 12 la
6 caisses. .. ... 2.8( C'aisses, io lbs. 6 à
Crème de Tartre de GUNN, LANGLO]

IlGilIIttl" Mont
La dos

~.Ep lb. pqts. (4 do. dans
!a caisse) . . . . $1.00

e*ïww- j lb. pqs. (4 doz. dans
la caisse) . . . . 2.00

La cae
4 -doz. pqta., 1 lb..... assor- $s8.00 _

2 doz. pqts., j lb..... tis. J La Seaux en bois, 20 1l
jlb. canistres rondes, avec couver- doz_ ~Chiaudières, 20 lbs.
cles ferrnafit à vis-(4_doz. crans la -Ciss I3-b.
caisse) ...... .. .......... caisses, 5 bs

L lb. canistres rondes, avec couver- Caisses, îo lhs.
cles fermant à vis (3 do:. dans la Pains moulés d'une
caisse). ... .... ... 4.1d

6 lb. canistres carrées (% dtZ da
la caisse)..... .. .. ..

10 lb. boites en bols.. .. .. .
26 lb. seaux en bois . . .*

100 lb. barils.. ......
860 1. bar'».

a.

0.3
0.30à
0.*$01

~K COl
:réal

Prix
Compos
BOAR'
0. B.
Tierces
1'inet tes

)s.

la caiss
caisse

la caiss

ES & C
réal

Prix di

compas

EAE
Tierces

Tîinet tes

livre

IMPERIAL TOBACCOC
OF CANADA, Lim

Cigarettes
i, ;q h iinîîdl Str;îîglîî Cul.
Sweet Caporal.
A thlete.
0id julge.

L ''i .glîi <mlii tabac).

W1PANY bub-rose Cigarro;s (tout tabac.
Derby.

du Sandoux Old Gold.
~u Sandoux Prince.

6, Marque Bouquet.
S HEA D. F. Sweet Sixteen.
Montréal. Dardanelle ('Turques) ordinaires

ILb. i Li'ardanelle (Turques), bouts eni
6ol. .i liège ou eni argent.

0lèCoronet.
0.1 Murad (Turques) bouts eni papier.

c 0.1 % Moguls (Egyptiennes), bouts pa-
0.2 pier ou liège.

o. d iî (uLgyptiennes).
e 0-i l irildiz Magnums (Egyptiennes),
je, Limitée bouts en papier, ciilièg .e ou eni or

Bloria.
Empire Navy Cut.

u Saindoux Player's.
Calabash.

é, Marque Old Chum.
Gold Crest

~IFIRST Imperial AA.
0.10 Columbia (tout tavac).

Imperial AAI.
6o lb, o.. Niobes (Turques).

H assan (Turques).
2.15 l'ail Mail (Turques).
2.05 ('apstan (importées).

-0 . til- 11aIe- Mai, format -Royal.
Ili. o. 1l Tabacs à cigarettes

.1 l'î uritan et B. C. No i 1/12S
o. 11 Sweet Caporal. 1/13s

Athlète. 1/12S

:OMPANY Derby, boites fer-blanc j lb.
ited. Tabacs coupés.

Old Chum. los
Le i.,000 Lord Stanley, Tins i lb.

ii.oo Meerschaum. los
8.5o Athiete Mixture, Tins i et * 1lf.
8.50 Old Go.d 12S
8.so Seal of North Caroluna. 12S
8.5o Duke's Mixture (Cut Plut).

8.50

6.30
5.75
5.75
5.75

12.25

12.50
18.0o
12.00

12.00
15.00

20.00

8.20
11.00
8.00
6.00

27.00
11.00
35-00

8.o
18.50
12.00
2..00
a lb.
1.00
1.15

i .0;
0.95

.a lb.
0.79
I .OS
0. 7f)
I ..1
0.95
0.0.5
0.82
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Vous faites des profits sur

les fortes ventes des

CICARES STONEWALL
[Se détaillant à 5 Cents],

Bien que le profit par boite semble faible.
[A vogrue de ces cigares est la cause du renouvellement consi-

dérable de leur stock.

D'accès facile, Tran r:illeEjn. P Hommes d'Affaires.

HOTEL- SOUTLIERN
54e Rue, près de Broadway.

NEW - YORK.
(À léprouve du feu.) (Amenagement moderne).

HÔTES PERMANENTS ET DE PASSAGE.
Au centre du quartier des théâtres et des magasina
Les chars pour toutes les gares de chemin de fer passent dtvant

la porte.
Salon, Chambre à Coucher et Salle de Bains $3.50, 54 .00 et Plus

par jour.
Chambre Simple et Sellette Bains,& patrtir del .5o rt $a0 cpar or.
Chambre Double Pt sallede Bains,& partir de 52.Soet $3.00 parljour.
Prix spéciaux à la semaine.-Restaurant à la carte.

Plan Européen.
J. Q VENETOS, Propniétàire.
Demandez une Brochure.

Le lait "'Canada ]Pirst" est trois fois
plus riche en Gras de Beurre et en
Matières 5olides que le lait ordinaire.

Vous pouvez offirir l'e Lu-tt Conden;é "Canaia Pirst" à vos
clients eni toute con-
fiance, parceque sa
qualité est inturpas-
sablz.

Vos clients savent

ausi que cette source
d 'approvisîionneMfltde lait est toujours
stire, disponible et
fiable.

Le Lait 'Canada Filst'
(sucré ou non) est
minfacturé t t garanti
par des Canadiens ;il
est de qualité supé-
rieure, parfaitement- stérilisé et pur.
Il se vendl facilemlent
et rapidemxent.

,The 
Aylmer

MANUFACTURE
Bureaux d'affaires,

QUBC STUA.MS11IP CO.. LIIsITZI.
LIGNE DU SAINT.LAURKNT

De Montréal à Gaspé. Meiali, Percé. Summermide, Charloetown
et Pletou.

Le Steamer CABC&PftDI&, s."0 tonnes avec les accommodations les
plus modernes pour pasaei prtira le jeudi, 26 septembie, et les 10 et 24
octobre, à 4 heures, et toutges lesdeux semaines, et Jet pontons du Marché
Champlaiin Qué~bec, le jouir suivent à midi .

De NEW.YORK aux BERMUDES
Le vapeur rapide BIRMUDIA?4 à double hélice. so.Sil tonnes de

déplacement partira de New-York. les 25 septembre. 5. z6 et à6 octobre. à
2p . tous les dix jours da n ta suite. Quille double, ventilateurs élec-
triques.. télégraphte sani 61l.

De NEW.YORtK aux ANTILLES. - Le nouveau 99. OUIANA. 3.700
tonnes, e âe. rAKIMÎA. So0m tonnes, le 83. KORONA, 3.o00 tonnes
partent de New-York, les 28 septembre. tacet 23octobre. à s heures P. M.,
pour St-Tbomas, Ste-Croix. tit.Cbristophe, Antigua la Guadeloupe, ta
Dominique. la %iartinique, Ste-Lucie. la Barbade et Le merara.

Pour renseignements c>,nptets, s'adresser à W. fi. Henry. s86 rue
etjcue@ W H. Ciency. s3o0 rue St-jacques ; The. Cook & Son, 3o rue

Ste-tberine-Ouest ; Hone & Rivet, 13 Boulevard St. iaurent, ou 1. 13.
lirock & Co., 2s s rue des Commissaires. Montréal, QuebeeBSteambhip
Co. Québec.

d5 MI

Shredded Wheat
est meilleur que le pain de farine blan-
che et meilleur que le pain de farine
de blé entier. Il contient toute la puisr
sance nutritive du blé sous une forme
digestible. C'est un aliment essentiel au
dé jeûner -- toujours propre, toujours
pur, toujours le même.

te Shredded Whsst est empaqueté dans des caisses
en bols de fabricaion soigusee. L'épioler économe
vendr te lemcisses vides 10 ou 15 onte pièce 1 Il
augmentiera ainsi ses Profits.

Le -Biscuit Shredded Wheat
est le seul "aliment à déjeû-
ng7t' fait en forme de biscuit.

Condensed MiIk Co. . _-_THE CANADIAN SHREDDED
L.IMITED - WHEAT COMPANY, ITO.

* -. YLMER, ONT. NIAGARA FALLS, Ontario.

* . HAMILTON, Ont.

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ "LE PRIX COURANT"

s.
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Old Virginio, pqts è et à lb.
Duke's Mixture (Granulated).

1/los Bags 5 Ibs. carton.
Bull Durham.

u/lo baga, 5 lb.. carton.
à/i6 bags, 5 lbs. carton.

()d Virginia, pqts. 4 et i lb.
Old Virginia, pqts. 1/16 lb.
Snap pqts. 1/12 et 1/6 IL
Calabash Mixture, tins i et 1 l1).
Calabash Mixture, tins i lb.
Calabash Mixture, tins à lb.
Capstan Navy Cut (importé) tins

è lb. Medium et Fort.
Capstan Mixture (importé) tis

à lb. Medium.
Pride of Virginia (importé) tins
b /io IL

Old English Curve Cut (impor.
té) tins z/io lb.

Tuxedo <importé> tins 1/jo IL
Lucky Strike (importé) tins 1/l0
Rose Leaf (importé, à chiquer)

Sq ts. 1 oz.
Tabaci en palettes (importés)

Piper Fied sieck.
Ta bacs en poudre. -

(Copenhagen en boites 1112 l1).
Rose No i de Landry.
Rose No i de Houde.

(Empire Branch)
Tabac à chiquer.

Club b)arres, 5 à la lbarre, 6 rnorc.
à hiIl1).. boites 5 ll)s.

SDIOW Shoc barres, 0; more, à la
lb.

Siag 5 113 niore à la lb., 4 butts

0.72

o.8

1.-25
1.25
0.72
0. 72
0.48

I .20
1 .35

1 .33

I .33

1.33

1 .33
1 .5
1.33

i1.22
La lb.

1 .20
La lb.

0.90
0.3-2
0.34

La lb.

12 lbs., boites 6 ubs.
Bllack Watch 6.
Bobs 6s etý 12s.

Curn 28.
Pay roir 71s.'
Lnipire Navy Cliewing barres 14

oz., boites 7 lbs.
Tabacs à fumer.

I i dru barre%, i6 oz., 5 miore. à la
lb. boite 6 ubs.

1- mipire 6s et 12S.
lRosebud 6s.
hvy 75.
Shamrock 63.

Tabacs hachés.
(Great West (Sac) 8s.
Regal, cube cut en boites 9s.
Taxi Crimp, cut, boites los.

"Soussa» importé du Caire, El
Extra fine, No 25.

-fine. No 30.
Khédivioles.

HENRI JONAS & CIE,
Montréal

Extraits Culinaire.
1 o>z.

2 oz.
2 oz.

4 <>z

0.40 oz0.

0.40 1f Oz.
2oz.

0.43 21 Oz.
;OZ.

P>late s.
Plat es.
Carrées.
Carrées.
Carrées.
Carrées.
Rondes.
Rondes.
R onde s.

Triple concentré
Triple concentré.
Triple concentré.
Triple concentré.
Triple concentré.
Triple concentré.
Quintessences.
Quintessences.
Quintessences.

0.38 8 oz. Rondes. Quintessence.
0.44 4 oz. Carrées. Quintessence. Bou-
0.40 chons émeri.
0.46 8 oz. Carrées. Quintessence. B3ou-
0.56 chons émeri.

2 oz. Anchor.
0.51 4 oz. Anchor.

L.a lb. t; oz. Anchor.
if) oz. Anchor.
2 oz. Golden Star "Double Force

0. 55 4 oz. Golden Star "Double Force
0.44 8 oz. Golden Star "Double Force
0.45 iG oz. Golden Star "Double Force
0.50 2 oz. Plates. Soluble.
0.45 4 OZ. Plates. Soluble.

La lb. 8 oz. Plates. . Scluble.
0..59 iii oz. Plates. Soluble.
o.70 1 oz. London.
0.78 2 oz. London.

Pt. Extraits à la livre de $î .oo à
pt0.0 Extraits au gallon de $6. oo à
23.00 Mèmes prix pour extraits__dA ous
30.00) Moutarde Française. La

2y 4dz. à la caisse
Pou
Melim.

adoz. Large.
5u.1all.

0.8o Tumblers.
1.50 Lcgg tu>s.
1-75 No 67 jars.
3.00
6.oo

12.00
1 .75
2.00
3.50

2 doz. à la caisse.
M uggs.
Nugget Tumiblers.
Athenian Tumblers.
Goblets.

Force Votre Pureté

garantie de profit repose dans

Le Soda à Pâ"te
"COW BRAND"

a cause de sa popularité chez
les ménagères.

Comnmandez en à votre fournissenir,

CHURCH &DWIGHT
LIMITED

Manufacturiers

Uniforme MONTREAL Dignede
Confiance

6 .oo

3.50

7.00
1.00
1 .75
3.00
6.00
"0.74

"11.25

'2.25
"4.25
0-75
1 .25
2.25
4.2.;
0.50
0.75
3.00

24.00
fruits.
grosse

7.50
10.00
12.00

îo .,JO

12.00

12.00

12.00
12.00
12.00

MCIPý ý

gy

Li
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CONSIGNATIONS,
La Cie Canadfeulie de Produits Agricoles,

A cause de sa clientèle nombreuse'et choisie, disposera

AVEC AVANTAGE
De toutes les consignations qui lui seront faiteu de

Beurre I Oeufs,
Sirop h'rable, I Sucre d'Erable,

Fromge, etc.
Remise est toujours faite sans délai.

ires::a C uâeeFri i tcs,
39.40 PLACE YOUVILLE, MONTREAL.

Td el main al s3-41S.

PAPIER

MIMEOCRAPH

Colt

Demandéz à votre LIBRAIRE
la marque ' Northern Mill&, "
qualité supérieure pourPAPIER
A COPIE.

Manufacturée par la

ipagnie des Moi
DU NORD

ulins

278 rue St-PauI, Montréal.

Les e2onnaisseurs
FUMENT LA

PIPE "1PETERSON"1
Tous les marchands de tabac soucieux de leur

réputation devraient avoir cette marque en magasin.

Seule et unique maison au Canada réparant et fabri-
quant les pipes et articles de fumeurs en tous genres.

Propriétaires des

UNOD IE BillER (e G3ýD(ý
Seuls dépositares des Tabacs et Cigarettes

de la Régie Française.

CENIN TRUDEAU & CIE., Limitéfe.
22 RUE NOTRE-DAME OUEST, - M M ON TREA.L.

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ "LE PRIX COURANT"

*Maintenant
AVE. PAPINEAU

No 290c'

NU ELPHOES Bureau, 40 1361Ë'L PHO ES: Particulier, "4 2761
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i doz. à la caisse
No 64 jars. 15.00
No 65 ara. 18.00
No 66 J ara. * 21.00
No 68 Jart. 15.00
No 69 l a". 23.00

Veri à chaussures. La do:.
i dos. à la caisse

Marques Froment. 0.75
Marque Jonas. 0.75
Vernis Militaire à l'épreuve de

l'eau. 2.00
LABRECQ UR & PELLERIN, MANU-

FACTURIERS, MONTREAL
Douz.

Catsup King. .$î.00
Catsup Kinq, bdl. 9 douz. 0.95
Confiture King, 2 ibs. cse 3 doz. i.5
Confiture, cse 2 doz., 12 onces. 3. 00
Confittue, pinte. 2.50
Caustique, zoo Ibs. chaque. 2.75
Caustique, -So ibs. chaque. i.5

CC4 douz., douz. 40c,
caisse. 1.40

Confiture, chaudière No 7, ch'. 0.424ý
Confiture, seau No 7 chaque. o.4.
Confiture, chaudière No 5, ch. 0.30

MATTHEWS-LAING LIMITED
Montréal, Canada.

Lard pesant, Canada Short Cut,
Mess 1 brI. 14.25

Lard pes4nt, Canada Short Cut,
IbPI. 45/55. 28.00

Lard pesant, Canada Short Clia,
4 brl. 14.25

Lard pesýànt, Brown Brand, dé-
sossé. tout gras, bri. 40/5.. -27 .00

Lard clair, pesant, bri. 20/35.
l'ickled Roifs, brl. 28.00
Lard à fèves, (petits morceaux.

niais gras), brl. 2o.oo0
fleavy. clear fat lacks 4o/5%. _9.5;o

Saindoux Composé Raffiné, choix.
Marque "Anchor".

Tierces, 375 ibs. IL o. '01
Bloites So lbs. net (doublure par-

chemin). 0.10
Tinettes, 5o lbs. net (Tinette

imitée). 0. 0
Seaux de bois. 20 lbs. net $2.15
Seauix de fer-blanc. 2o lbs. $2.00
Caisses 10 lbs. tins, 6o lbs. en

caisses, bleu.
Caisses 5 lbs. tins, 6o lbs. en

caisses, bleu.
Case,3 ibs., tins, 6o lbs., en

caisses.
lriques dc saindoux composé, 6o

ibs., en caisse, pqts 1 lb.

0. M
0.10

0.10

0.10

0.11

0.11

Saindoux Marque *"Anchor" (garant
pur).

Lard en Baril Marque "Anchor"
Lard pesant, Canada Short Cut,
SMess brl. 35/45. 28.00

Tierces. 375 lhs.
1flalites. 50o ihs., net &doublure

parchemin). .
Tinettes, 50 ibs., net (tinette iiiii-

tée).
Seaux de bois, 2o ibs., net (dou-

blMure parchemin). $.0
Seaux en fer-blanc, 20 lbs.

brut. $,B

0.34

0.14

0.35,

t-aisses, 10 lbs., tins, 6o lbs., en
caisses Rouge.

L.aisses, I bs., t'is, 6o lbs., en
caisscs Rouge.

t.aisses. ,3 bs., tins, 6o lbs.. et,
caisses Rouge.

Saîmîdoux en carré d'un i Ilrc,
~O lIas.. cil caisse.
Viandes fumées.

Jambons: P'remière qualité.
Extra gros, 28 à 4o lbs.
(jros, --o à 28 lbs.
Moyens, 35 à 39 Ibs.
Pectits, 10 à 33 lbs.

J.mlihons désossés, roulés, gros
1 6 a 25 IIs.

Jambons désossés, roulés, petits
9a 32 lias.

Il-'con de Laing, à déjeuner,
sans os, choisi.

Ilacoa de Brown, à déjeuner, miar-
(lue anglaise, sans os, épais.

l'acon de Laing, Windsor, dos
pelé.

janmbons de Laing, choisis, Pi-
quei- Niîur". 30 à 14 ihs.

l'oiît hacon roulé, épicé, désos-
se. 8 à 12 lias

".acon choisi, WVlllire, cote ;o0
lbs.

4 Cottage Rolîs.
J1 Saucisses fumées.

I',ologna, (Bondon de Boeuf)
flologna (Enveloppe cirée).
Btrunswick (Beef Ntiddles).
Frankfurts.
l>olish.

Emprcss (Poulet, jambon et lan-
gue). doz.
Saucisses fraîches.

1Saucisses de porc (tripcs de porc)

0.15

0. 15à

o. 'SI

o. i5!

0.13
0. 141

o. 161
o. 64

o. 161

o. 184

o.18

o. i64

0.23

0. 1.4~

0.35

0.3171

o. o6!

o.o61

0.09
0.09
0.09

i . 1le

0.o8

L'EPICIER QUI
POUSSE

Le Sucre Extra Granulé de

obtient la clientèle du marchand qui essaie de satisfaire ses clients avêc £d'autres marques. I~WI 1~
Depuis ylus d'un demi-siècle, le "Sucre de Redpath" a été, pour les

Canadiens, synonyme du "meilleur sucre". Les Nouveaux Cartonnages
-de Redpath, de 2 et 5 livres, si propres,- si c-ounijdes.--eLl.a..savigoureuse

campagnue d'affhnonce faite en faveur du Sucre de Redpatli, ont augmentéparmi vos meilleurs clients le désir de se procurer le Sucre de Redpath dans
les paquets d'origine. "eOdSgrLae

Il s'ensuit que l'épicier qui résiste à ce désir perd immédiatement saof15
clientèle au profitnIde l'épicier plus sage qui est heureux de le satisfaire et THECANADAexhibe le Sucre Extra Granulé de Redpath en Cartonnages Cachetés de 2 SG RRFNN O
et s livres. UA RFNN

The Caniada Sugar Refining Coinpany, Ltd.
MONTREAL
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CHÀQUE
JOÈR

Dites cela et croyez-le
"Madame, voici le meilleur sel de table que nous vendons.

-Il est toujours propre, sec et fin-il ne se pétrife pas,
glisse facilement de la salière et donne aux aliments la saven,
exacte qu'ils doivent avoir,

Sel de Table
WINDSOR
est le seul qui se puisse employer pour la cuisine ou la
patisserie -La pâte devient croustillante et floconneuse
sans aucune "trace d'arrière-goût amer".

Son emploi vous démontrera que c'est le meilleur sel.

TUE CANADIAN SALT COMPANY LIMITED

et ohaque heure du jour
oommandent* l'usage de

SN AP,
Nettoyeur pour les Mains.

Il enlève facilement toutes souillures et
ne détériore pas la délicatesse de la peau.
Tous les marchands devraient avoir

SNAP.

SNAP COMPANY, Limited.
MONTRÉAL.

Saindoux Composé

Reconnu.comme le meilleur
sur le marché.

Il n'en existe pas qui ait un
goût plus fin.

Son Prix est raisonnable.

MÀTTHEWS=LAIN6 LIMITED
Rue Mill, MONTREAL.

WINDSOR ONTARIO

EN ECRIVANT AUX ANNONCEL RS, CITEZ "LE PRIX COURANT"

Le Lait Evaporé
de la Marque St.Charles
est sans défaut.

Toutes les épreuves de climat et
de température donnent les mêmes
résultats quaud il s'agit de notre
Lait Evaporé de la Marque St-
Charles. C'est le meilleur pour
tous les usages.

En faveur sûrement auprès de vo-

tre clientèle.

BORDEN MILK GO. LIMITED.
MONTREAL, CANADA.

I.
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l"abslention detmmaguimer une marchandises tupéi leurs peut e iiriner une perte de clientèle pour le macband

POUDRES NERVINES DE MATHIEU
sont reconnues partout comme spcifique contre loue les maux de tète, et recommandé et avec aigu -rance par tous les marchands cemme
étai t un frnile effectif. N- prere tbat Votre c'lentèle Four avoir laisé votre stock s'épuiser.

POUDRES NERVINES
oc MATHIEU

hg ts u l bc il li 9mu*

si voua ne c*nuses pas les Poudras
Nervins. de Mathi... essaye z-les à nos frais
an moyen doa c .upon cl-joint.

Pouir sous les uhommîs. le sirop de eau.
siren et d'huil de foie de morue de Mathieu.
est reconnu comme un remèdemiti ecti.

LA CIE J. L. MATHIIEU,

Sherbrooke. . P. 0.

Veniles m'envoyer uone hatte régulière
de Pou&@*s Nevviu.a de Mat"@e à l'adrems
suivante i

Nom .................................

De .............. ....
(Nom d amio ecmec)

Rue ....................................

ville ou village........................

Province .. ..........................

LES SUCRES

sont aujourd'hui les favorit de la majorité des Marchands. C'est la meilleure recommanda-
tion quant à la qualité.

Faits exclusivement de sucre de canne. Les meilleurs sucres à vendre pour les confitures

à%V EC :IL.Ets'I VALIENCIALS CHOISIS
FF ~COUTANT 8 CENTS i

MARCHANDS SAGES
DONNýENT L1EUIRS COMMANDES

DES MAINTENANT
MATHEWSONIS

rupiciers en Gros. --

SO)NS.
MONTRIEAL.

En Face deu Chûtes.

HOTEIL TOWER
Le séjour des Jeunes Mariés.

NIAGARA FALLS, N. Y.
plan Européen, à ptrtir de $i.co. Plan Américain à partir del $.5o

A une minute de marche des Chies exactement eu face
New-Yorkh State i'aih.

Prix Spéolaux pour Corps Nombreux de Touristes.
GRATIS. - Uni ayez 5 centins en timbres-postes pour couvrir les

frais, et je voua enierrai une dei plu, belles carte4 postales doutblea en
couleur représenta.at les Cbfltea du t%iagara, qui aient jamais été
faîtes. Quelque chose de magnifique.

M. j. HOENIG, Prop.-

DETROIT - MICHIGAN. -

Hô8tel Normandie,
Rue du Congrès, près de l'avenue -Woodward.

GEORGE FULWELL, Propriétaire.
Plan Américain, à partir de $2 50 par jour.

.Plan Européen, à partir de $i.oo par jour.
150 Chambre, 50 aveu Salle de Bains.

Eau chaudJe, eau froide, et téléphone dans toutes
les chambres.

Café, Restaurant et Bu~ffet attachés à j'Eta-
blissement.

PRIX MODERES.

EN ECRIYANT AUX ANNONCEU RS, CITEZ "LE PRIX COURANT"

LEIS
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Le Cadeau d' une maison t
Anglaise aux Canadiens

'Gra-tis.
Pendant ces mois derniers, environ soo,ooo beaux étui, à

cigarettes ont été donnés aux fumeurs anglais des Cîg ret- es
"Black Cat."

C'est une marque d'estime, un tribut à leur bon jugement en
fait de tabac. Car les Cigarettes "Black Cat" sont émiinemiient
les meilleures cigarettes de tabac de Virginie actuellement sur
le marché.

Ces étuis à cigarettes comme cadeaux sont des cliefs.d*oeuvre
de fabrication anglaise :tous portent le portrait de leurs miajes-
tés, le roi George et la reine Marie, blasonnés en couleurs sur
la surface.

Ce sont de beaux souvenirs presque uins prix d'un évène.
ment inoubliable pour les sujets britannique%.

Vous pouvez en avoir un emi échange de 5o coupons-échange
démandé seulement comme preuve de ce que vous étes un
fumeur de Cigarettes "BIlack Cat." CECI N'EST PAS DJA
SOLLICITATION.

Et nous, la maison "Carreras", désirons que ce qui suit soit
bien compris :Les Cigarettes "Black Cat", aussi bien que l'étui
à cigarettes-souvenlr, sont des produits du travail anglais, sup-
porté par le capital anglais. Il n'y a là aucun é'ément étranger
pour en compromettre la sincérité.

CARRERAS & MARCIANUS 0F CANADA, LIMITED. 853 Boulevard &t.Laurent, Montréal, Que.

Fabricants des B IA f
Cigarettes -BLAK

Moyennement fortes 10 pour 10 ic

CAT
Brits

IL 1~

Saucisses de porc (tripes de mou-
ton).

letites Saucisses de porc (pur
porc).

a.ucisses Cambridge (paquets de
i 11).

Saucisses de fermier.
Chair à saucisses (seaux de 20

lbs.)
L.uudin blanc.
B'oudin noir.

I msd.Arti 1hauts. 100 boites. 33.00
ci 0o8 i t arotit s 1 ,urnmers primeur, 100 1). 10.00

Soupes (Pois, Oseilles et Asperges)
0. 15 Vertus Cerfeuil. loci bo<ites. 9.50

julienne, îoo boites. 8.00
0.00 imrintaniere uule ioo boites. 9.50
0.12 l'trée du toiiates conicentrées,

100 boitv. o.0<)
0.073
0.07
o. oS

LAPORTE, MARTIN & CIE, LTEE,
Montréal
Légumes.

Petits Pois Importés "Soleil"
Sur extra fins, 40 flacons 1o. 50
Sur extra fins. 100 boîtes 15.50
l-xtra fins, ioo boites 15.00
Tlrès fin, loci boites 13.50
l:ins, 100 boites 12.00
M i-fins. 100 boites ti1.00
Moyens, No î, loci boites 10o5o

\l'esN' 2, i00 boites 10.00
eN No 3. 100 bo<ites 9.00

Petits Pois "Frs. Petit & Cie."
Mi-fins, 100 boites. 9.00
Nlovens. i00 boites. 7.50

Haricots "Soleil",
Verts, noirs, extra fins, 40 flacons 8.5o
V'erts, noirs, extra fins, 100, boites 13.00
Verts, noirs, fins, 100 boites 1 Y 00
\ erts, moyens, ioo boites 8.25
C.oupés. 100 boites. 8.00.
Macédoines No i extra, 100 boites 13.00
Macédoines No i extra, 40 flacons 9.00
Macédoines No 2 extra, ioo, boites 9. 25
(('tes de Céleri, loci boites. 8.00
(Î'tes de Céleri, 5o boites. 7.00
l.îîinards en Purée, îoe, boites. 9.50
1F1inards en Purée. 40 flacons. 7.-50
Epinards en Purée,' 5o btes, i Milo. 9.00

Asperges.
l' anches gé.intcs, 5o boites.
Lranchus guamîu%. 16 bocaux.
Branches ge.ait>îe. 100 boites
Lranches grosses, 5o boites.
L'ranches Mrosses, iooi boites.
Branches Extra, 1001 boites.
branches Extra, 5o boites.
B'ranches Fines, ioo1 boites.
Branches Fines, 5o boites.
l'ointes têtes seulement, iooi b.
P ointes têtes jeulement. 40 flac.
l'ointes Longues, ii c/i.i o 1) .

Flageolets.
Extra I'ins, 1001 boites.
.Moyens, 100/ boites.
Moyens, No 2, 1001 boites.

Asperges.
Coupées sur extra, 5o boites.
Coupées sur extra, 100 boites.
Coupées sur extra, 40 flacons.

'( upées 1er choix ,50 boites.
Coupées, lcr choix. 1001 boites.
Coupées, choix courant, 50 boit
Coupées, choix courant, io01 1).
Coupées, 2c choiix. 5o boites.

Coupées, 2e choix, boi b)oites.
Sardines

Light House i.
Victoria is.
Alibert i.
WVhite Bear is.
White Bear is.
Le Pilote i.

C S
26.50
11.00
28.00
15.00t
26.o0

24 .00

23- 50
22.50O
31.00

2,8. oo

I 3 . 00>

l'.on

C/S

23.50
12.50

21.50
1s.6. ýo
17.00
1 3.00
1 J. ;0

C/S
8.50
8.00
7.50

17.00
9.50

11.50

Savons de Castille.

Lc Soleil 72%7 d'huile d'Olive.
iimi>rc. (le i i lbs., 25 à la caisse.
iii> >rc. dlv 3 Ihs., 12 à la1 caisse.
iiiorc. de î lb., 50 à la caisse.
iîî'>rc (le 7 -Z, 200 à la caisse.
miore. de 10 OZ., 200 à la caisse.
iiiirc. de i 1lW, 5<> à la caisse.

La Lune 65% d'huile d'olive.
inore, de 3 lbs.. 12 à la caisse.
morc. de à lb.. 5o à la caisse.
l> ,r . (le .J <>1 , i00 à la caisse.

JOHN P. MOTT & CO.

e

Elîte, per doz.

l'repared Cocoa
Breakfast Cocoa
Nu i Lliocolate

i >îiond Cliocolate.
Na~ % v. hocotate.
Cocoa Nibbs.
t >( Sîmelîs.

L.ontectionery Chiocolate
P lainmth'ilt Liquc>rs
\ anilla Stick.

o. 18 à
o.i18 à
la gr.

o.08
0.09

3.75
7.50

i ..00
4.50

LIr.

.3.35
i .6o

0 .00

La lb.
8.28

0.36
0.30

0.2,4
0.29

0.-35
0.05

0.30o

0.35
1.00

SALADA TEA CO.

STUE-'S DE CEYL.AN
.SALA DA"

M9 C YO

Etiquette Brune, î'S ct F's. $0.25 $0.30
J' tiquette Verte, l's et 1's. 0.27 0.35
Etiquette Bleue, î's, 1's, V's et

ifs. 0.30 0.40
Etiquette Rouge, î's et 1's. 0.36 0.50

Douces
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WDUS, M, l'aEpicier, pour
étre juste avec vos clients,:
vous devez leur donner

la meilleure valeur possible pour
leur argent. En agissant de la sorte,
vous vous créez une réputation
durable pour vous-marne et vous
édifiez votre commerce sur des
bases solides. En plus de ce qu'ils
vous donneront de b6ns bénéfices,
les BISCUITS SODA à la
CREME PERFECTION, de
MOONEY, vous feront une cli-
entèle et vous la conserveront. La
plus parfaite fablrication et les plus
purs ingrédients font de la ligne
MOONEY la plus délectable de
tous les biscuits sodas.

The Mooney Biscuit
AuD CAHDY Co., UlEITE

Menulsoltuv.s à
Stratford, Ont., Winnipeg, Man.

Succursales à Hamiliton, Ottawa, Syd.
ney, C. B., Halifax, N. E., Fort WVil-
lia.m, Calgary, Vancouver, C. B., St-
Jean, T. N.

Etabli au 1892 Résidence.
Toi. Main 2441 684 mue Aa ssn.
Toi. Marche. 53 Tl au. 96

ELIE CHARBONNEAU
MARCHAND DE FRUIT

Spoolaltim Patates de Choix.

70 il Marché Eonsecours.
-MOHT R EAL

<SMP-EIbIG LOUR)

DE BRODIE & HARVIE
est aujourd'hui la farine préférée des
ménagères. Eile dlzmne une excellen-
te pâtisserie, légère, agréable et re-

chrcée par les amateurs Pour ré-.
usaimrla ptisserle avec la farine pré-
parée de BRROIHZ & HARVIE, il
sufft de suivre les directions impri.
mées sur chaque paquet.

14 e tla rue Ieurp, JuOe arlaiIIL

SAVON

The GENUINE, empaqueté 100 mior-
ceaux parcaisse.

Prix pour Ontario Ct Québec:
Moins de 5 caisses.
i nq caisses ou plus.

A

A.,No
F

-e-

5.00

4.95

SNAP CO., LTD.,

Montréal.

Snap Hand
Cleaner.

Cse de 3 doz. 3.6o
Cse de 6 doz. 7.20

30 jours.

ARTHUR P. TIPPET & Co., Montréal
Lime Juice "Stowers" La cse

limie juice Cordial, 2 doz. pis. 4.00
Limie Juice Cordial, i doz. pis. 3.50
Double Rcfi, lime juice. 3.50
Leinon syrup. 4.00

WHITE SWAN SPICES &
CEREALS, Limited

Pains de Levure "WVhite Swan",
caisse (le 3 doz., 5c le paquet. 1 .15

LA COMPAGNIE DE SIROP D'E-
HABLE DE LA BEAUCE LIMITEE

Sucre et Sirop d'Erabie.
Beauce Junction, Qué.

Sirop Beauceronne, A. i.
Cse de i doz. de bout., cC 2.25

Cse de 6 can. de i gai., CSe 4.45
Canistre de 5 gai. can. 3.88
En baril de 40 à 5o gal., gai. 0.64

Tirre Beauceronne:
En canistre de 2 lbs., 2 roz. a

la caisse. cse 4.20

PAS DIE PERTE:
Il n'y a aucun risque de
perte ou de dépréciation
quand vous emmagasinez
le savon FELS-NAPTHA.
Au contraire, c'est un bon
profit assuré. La demande,
la qualité et la vente sont
aussi bonnes qne garan-
ties pour le détaillant
FELS.NAPTHA est tou-
jours un bon achat.

IMPORTANT
Les Epiciers détaillants

(lui désirent Plaire à leurs
clients devraient être certains
de pouvoir leur fournir les véri-
tables

Chocolat
de

Baker
1egselavec la marque de coin-

TradbMark erce sur les paquets.
Ce sont des marchandises

principales, les meilleures du
monde~ au point de vue de la
pureté et du goft.

Manufacturées nquemneut par

WALTER BAKER & CO.,
L i -n i tead.

DORCHESTER, Ma@s.
ETABLIB EN 1870.

MAAILLE, CENDREAU & CIE
Successeur& de CES. LCAILLE & CIE.

EPICIERS EN GROS
importateurs de Mélasses Si-

rops, Fruits Secs, Thé, vfus,
Ziqueurs, Sucres, Etc., ECtc.

Spécialité de VIns de Messe de Sicile
et de Tarragone.

829 Rue St-Paul et 14 Rue St-r-l.Ier
MONTIRBAL

CONFITURES PURES DE UPON
- <OIFIIRES 11181:

IOI!EL.1 sill01.

Absolument pures
et de saveur dli-

es Conservéestans c1àes seaux de
s Ibo. et des earre@
en verre de st oz.,
doublé& scelé
hermétiquement.

PIRE 1118IIE

UPTON
Bien et favorablement connue >de
l'épicier et de ses clients dans tout le
Canada, où elle est faite et Vendue
depuis plus de quinz es.
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r

Tous les marchands

progressifs tiennent

Les Petits
CIGARES

COLUM BIA
Mais ils feraient bien de s'assurer de temps en
temps s'ils en ont assez en stock pour répondre
à la demande des nombreux fumeurs. C'est ce
qu'il y a de mieux comme valeur sur le marché
pour le prix. Les Columbia sont délicieux à
fumer du commencement à la fin, voilà pour-
quoi ils se vendent si rapidement. Ne vous
exposez pas à en manquer, car le fumeur n'at.
tendra pas après vous, il ira ailleurs.

Prix aux détaillants

$11.00 le mille

IMnperial Tobacco Co. of Canada, Limited
MONTREAL, Canada.



-Le Comptoir Mobilier-
FRANiCO-CANADIEN'

Sodt6 à Charte par Actions
lI7-1lhCralgks"t a * mt6

- IONS MAINm 01192

La coq<ul nom1 hm>""uaie
EUt ouvert à toute personne dé-
sirant sentruoter un emprunt
sur effts mobilers ou mer-
obandises livrées à nos entre.
pets§ sans s'exposei à payer
des toux usuraires et ruineux.
L'honorablflt des fondateurs
etdirsotours du Comptoir oons.
tiue la melleurse garantie des
emprunteurs.
La lie. sohétera à des prix rai.
sonnablos et défiant toute oon-
ourreno., tous objets ou mer.
ohandises non.pérlssables, en
réservant au vendeur l'option
de raohat dans un temps déter-
minéi.

La Cul#er * 1 l frauoe-Caaa&.
Fait des avanoos d'argent sur
tous objets ou marohandisos
non périssabes, ayant une va-

leur o -elais et déposé
aux bureaux de la Sooété."
La Soltse oharge deola Ven.
te par Enoan de toutes mer-
obandises et possède des En.
trepots et Magasins 06néraux
pour la Vents à Commission de
teus, ardisle et effe mobiliers
enonfé à la Selété peur sotte
oin.

UN ÊTALON DE
QUALITE

Les Fèves au t ard
de CLARK

Avez-vous déjà essayé, M. l'Epicier, de
vendre des Fèves au Lard d'une marque
inférieure à oun moins connue que celle
de CLARK ?

Est-ce que, chaque fois, on ne vous a
pas demandé:.

Sont-elles aussi
bonnes que cel-
les de CLARK?

LA QUALITE. Voilà ce que le public
demande et ce que CLARK lui donne.

De longues années d'étude et d'expé-
rience, l'exercice du plus grand soin dans
le- -choix des meilleures matières, et
l'adoption des meilleures méthodes de
préparation, voilà ce qui a fait des pro.
duits de CLARK

Un Etalon de _Qualité.
Tenez les meilleures---

c'est profitable.

Wm. CLARK, iMontréal.

LE PRIX COURANT

ELlE' CHARBONNEAU
Marché Bonsecours

Montréal

Bananes, régime
Citrons Messine (300c)
Prunes

Pèches
Poires, Craie
l'runes, au pallier

Va panier
rèches, au panier

% panier

P'oires, au panier
Va Panier

Tomates, à la h,,îte
Pommés Walty
Ponmmes Alexandre

0.00

%.)0

i1.50

1.00

2.75
0.00

0.00
0.00

0.00
0.00

0.00
0.50

3.00
3.00

2.50

4.00

1.75
1 .25

3.25
0.50

0.35
o.60
0.40
0.70

0.40

0.75
3.50

3.50

Ventes par les.Shérifs
Du --0 au 27 septembre 1912

District de Gaspé

-Montgomery & Sons Co., Ltd. vs.

La partie est du lot No 13 situé dans
le premier rang <lu canton de Ncw-Riclh-
fllofl< et connu sous les Nos 7 et 8 du
cadastre dlu (lit canton, circonstances et
<lépje ndan cecs.

N'entè à la porte de l'église des Saints
Anges Gardiens (le Cascapédia, jeudi le
-10 sep>tembre 191-1. à 2 heures p.mi.

District d'Iberville
La. ville dle St-Jean vs. C. H. Branche-

min.
Un lot connu sous et désigné sous la

moitié sud du lot 343 du cadastre de la
ville de St-Jean.

Vente au palais de justice le 24 sep-
tembre 1912, à Il heures ar.

District de Montréal
Alphonse Lernay vs. Angélina Besset-

te.
La moitié indiý ise de 3 lots de terre

dans la ville de Montréal-Est connus
sous les Nos 86., 87 et 89 du cadlastre de
Pointe-aux-Tremhles avec droits de
passage dans la ruelle attenante aux (lits
lots.

La moitié in<liise de deux lots (le
terre dans la ville <le Montréal-Est. con-
nus sous les Nos ilIi et 1 12 du cadastre
de Pointe-aux- Trembles, avec droits de
passage dans la ruelle attenante aux
dits lots.-

Vente au b)ureau du shérif le 26 sep-
tembre toi2. à 10 heures a.m.

JOURNA-1, DE DA JEUNESSE. -
Sommaire de la 2074e livraison (31 aofit
1012). - Les deux tigresses. par Pierre
Maèl. - Les Mousses, par A. de Châ-'
teauhriand. - Par la montagne, par M.
Beudant. - Médecins pour girafes et al-
ligatoirs, par Jac ques Freneuse.

Abonnement s-France: Un an, 26 fr.,
Six mois, 14 fr. Union Postale: Un an,
28 fr.; Six mois, 15 fr.

Le numero: 50 centimes.
Librairie Hachette & Cie, 79, boulevard

Saint-Germain, Paris.

PLUSIEURS
MILLIERS DE
PERSONNES
ont vu pour la première fois
une démonstration pratique de

Cuisson dans
les sacs de

papier
ERMALINE
à l'Exposition de Toronto. *Un
grand nombre de sacs y ont été
vendus et plusieurs échantillons
distribués. Comme résultat, un
très grand nombre de personnes
adopteront ce système.

CES PERSONNES
VOUDRONT

ACHETER DES
SACS ERMALINE

LES AVEZ - VOUS EN
STOCK?

HATEZ -VOUS DE
VOUS LES PROCURER

Vous pouvez vous créer
une clientèle permanente
si vous le voulez.

Commandez aujourd'hui-même à vo
tre fournisseur ou directement à

Edward Lloyd
LIMITED

508 Edifice de la Banque des
Cantons de l'Est.

MONTREAL.
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POURQUOI FAIRE DES ESSAIS ?
EPICIERS : Les pains de Levure Royal, comme tous les autres produits de cette Compagnie, sont, à

cause de leur qualité supérieure, depuis longtemps reconnui comme modèles au Canada. Ils ont donné si

complète satisfaction depuis des années, que toute tentative d'expérimentation avec des marques inconnues

entrainerait infailliblement la perte de clients précieux.

PAIN DE LEVURE "ROYAL"
Les Plus Parfaits qui soient

E. W. CILLETT COMPANY LIMITED
TORONTO, ONT.

uEiTTE BLEUE
WINNIPEG MONTREAI,

La Prochaine Fois que Vous Aurez Besoin de
Poisson Préparé, Assurez-vous si Votre Four-
nisseur a La Bonne Marque :-

La Marque "Brunswick"
Ce sera une garantie de ce que le contenu de chaque boite
sera tel que vous pourrez le recommander à vos clients.
Les produits de la mer, grâce au grand soin apporté à
leur choix et à leur empaquetage, gagnent en faveur
chaque saison. - Voyez à ce que vous ayez un stock com-
plet des produits de Marque "BRUNSWICK" pour
répondre à la demande future.

CONNORS BROS., LTD., Blacks Harbour, N. B.
AG-ENTS:

LEONARD BROS., Montréal. - C. H. B. HILLCOAT, Sydney. - A. W. HUBAND, Ottawa. - JAS. HAYWOOD,
Toronto. - CHAS. DUNCAN, Winnipeg. - CRANT & OXLEY, Malifax. - C. DE CARTERET, Kingston. -
BUCHANAN & AHERN, Qu6beo. - J. L. LOVITT, Yarmouth. - SHALLCROSS, MoCAULAY Ce., Vancouver
et Vioforla, C. A. - SHALLCROSS, MoCAULAY, Calgary, Alta. - JIOHNSTON & YOCKNEY, Edmonton, Alta.

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ "LE PRIX COURANT"

TIQUETTE BLEUE
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REVUE HEBDOMADAIRE -

Commerce, Finance, Industrie, Assurance, Etc.
ÉDITEURS

La Coupaaie de Publcatiom des Marchanda D6tailleure de
Canada, Limite,

Tdlephone BOU Est 1185. MONTREAL
Montrial et Banlieue, $2.50

ABONNEMENTs Canada et Etats-Unie, 2.00 PAR AN.
Union Postale, • Frm. 20.00

Bres de Memrah a 80 rue StD*&Is.
Surea de Teremt EdieA Crewn Life. J. S. Rebirt.a. & Ce, repr4...taato.
Brea de Chicase: 215 rue South Market. Emet C. Bepleo, represetant.
Bureau de Nw.Yerk, 903404 Tribus. Sida., E. F. Olated, repentaat.

Il m'est pa aaceptd d'aboaaement pour meine d'une sae,
A meinas d'avia otraire par it, adreses directement

à aos beeau, 15 Jours sa moine avant la date d'epratem.
l'abo-nement et cetinau de plein droit.

Teute ane commen e ut due en entier.
Labnnement ce oefe pa tant que les arrérages ne foat

pas payes.
Test chque pour paiement d'abo-ement doit itre fait

payable "asu pair à MotréaL."
Chiques, mandata, boa de pote doivent ltre faita payables

à l'ordre de "Le Prix Courant
Prière d'adreaaer les lettres, etc., simplement comme sait:

"LE PRIX COURANT", Montréal.

VOL. XLV. • MONTRÉAL, 20 SEPTEMBRE 1g2 No. 38

LA COMMISSION ROYALE ET LA LOI DES LICENCES.

La Commission Royale dont la mission est d'établi ir un
rapport sur l'état actuel de la Loi des Licences et sur les
modifications qu'il convient d'y apporter, continue actuelle.
ment sa laborieuse enquête lui n'en sera pas moins fort su-
perticielle. Les sociétés de Tempérance ont tout <le suite
compris qu'une telle commission n'était pas nommée en réa-
lité pour découvrir les améliorations à apporter à la loi de-
licenceý actuellement en vigueur, mais bien pour faire le pro
ces de l'alcool et des boissons dérivées, et elles c sont iii-
pressées de lui faire cortège et de faire pression sur elle poutir
l'adoption de projets radicaux, céclamant ni plus ni inn,
que la suppression des bars, et par conséquent de la vente (le
l'alcool. Est-ce vraiment là le but de la Commission Royale
Si oui, c'est se moquer du public. car ce n'est pas dans cette
pensée qu'elle a été constituée et son role est, ou devrait étre
tout autre. Soyons francs, la dite commission a pour objet
la réglementation des licences, leur octroi plus équitable et
l'application plus rigoureuse de la loi . \ ce point le sue,
son oeuvre .est éminemment utile et nécessaire. On essaye
le l'écarter de cette voie et de lui faire prendre une autre i-

rection. Son but primitif était législatif et commercial, on le
badigeonne d'une teinte de fausse philanthropie qui le déna-
ture totalement. On peut d'ailleurs se montrer surpris (le la
composition de cette commission qui, chargée d'étudier le
commerce des liqueurs dans la province, ne comprend ilièmc
pas un commerçant. Quelle que soit la qualité des personne,
lui en font partie, on est bien obligé d'avouer que leur coim

pétence en la matière est forcément restreinte et que les lu-
inières d'un détaillant licencié eussent été plus précieuses au
gouvernement. Lorsqu'on poursuit une enquête telle que
celle actuellement en cours, on doit en écarter tous éléments
de pa'rti-.pris susceptibles d'en fausser le résultat; si. sou-
prétexte de s'acheminer vers lu progrès, on se lance dans
les travaux d'examen, avec une idée arrêtée et une conclu-
sion établie avant que de commencer, les constatations faite,

nepeuvent avoir aucun intérêt et tout cet apparàt d'enquête
n'est là que pour sauver les apparences et ne saurait sersir il

grand chose.
Dans cette question on a complètement négligé l'asis du

détaillant qui est le principal intéressé avec le public. Lui

fera-t-on l'honneur le lui demander ce qu'il en pense?
Il nous semble qu'ine série le rapports faits par <les per-

sonnes du métier eut amené un meilletgr résultat, la dliscus-

sion en eut été plus facile et mieux comprise.
Lorsque le rapport de la Commission Royale sera dé-

posé, nous sommes persuadés que les détaillants licenciés

diront leur mot et feront entendre leur protestation. Au fait,
dans cette question. l'intérêt du public est surtout en jeu, les
alt aillant e doioent d'etre les porte-paroles du consomma-
teur et de combattre tout ce qui petit lui être préjudiciable.
Couinie nous l'avons exposé dans notre dernier numéro, la
séparation préconisée du c immerce d'épicerie du commerce
de liqueurs entrainerait un gros supplément de dépenses pour
le détaillant et c'est fatalement le client qui en subirait les
canséqîu nce onéreuses, et dans ce mot "client", nous com-
prenons non seulement ceux lui s'approvisionnent de li-
queurs, mais aussi ceux qui font emplette de tous produits de
bouche fournis par l'épicier. Dans une entreprise commer-
ciale tous les articles quels qu'ils soient supportent de façon
egale le pourcentage des frais généraux, il s'ensuit que dès
l'instant où le chiffre des frais annuels de l'épiciçr licencié se
trouverait augmenté, cette augmentation se répirtirait inévi-
tablement aussi bien sur les liqueurs que sur les produits ali-
mentaires de tous ordres. Ainsi donc, sous prétexte de ré-
primer quelques abus commis par un tout petit nombre de
consommateurs. on frapperait d'une sorte de surtaxe sous
forme de renchérissement des denrées, toute la masse du pu-
blic. F.n vérité, ce serait un effet néfaste qui rencontrerait
bien peu d'approbateurs. L'épicier, lui, se tirerait indemne
le cette situation défavorable, au point <le vue pécunier, niais

cela n'irait pas sans quelque mécontentement de la part du
client et quelque discrédit pour le détaillant.

On a souvent parlé de la défectuosité du système d'octroi

des licences par une commission locale, la Chambre de Com-
nerce <le Montréal a émis l'avis qu'il serait préférable de con-

fier une telle besogne à un comité indépendant de la localité

et par conséquent dégagé de toute contrainte et à l'abri de

toute influence. Il y aurait peut-être là un remède efficace

à bien les abus. il est peu probable cependant que la commis-

sion Royale en fasse état. Pourquoi? C'est qu'elle a proba-

blemlent un autre but à atteindre.

LES ENSEIGNES LUMINEUSES

Prochainement un règlement municipal sera soumis à l'ap-

probation <lu Conseil <le ville autorisant la pose <l'enseignes

s'avançant jusqu'à la moitié les trottoirs. Comme les trottoirs

<le nos rùes varient de huit à douze pieds <le large, les enseignes

lourront donc s'étendre sur un espace <le quatre à six pieds à

partir des murs. Le règlement actuel n'autorise que les ensei-

gnes ne dépassant pas six pouces. Il est à souhaiter que cette



24 LE PRIX

proposition soit accueillie favorablement car elle serait un
moyen de publicité très cf filàce et ne manquerait pas d'attirer
l'attention sur les magasins qui feraient usage de ce système
d'annonce. Quelques-uns s'élèveront contre cette pratique allé-
guant qu'elle est inesthétique et qu'elle donnerait à nos rues un
aspect bariolé d'un goût douteux. Cette appréciation est fort
contestable. Nous pensons au contraire que cette multitude-d'en-
seignes lumineuses qui ornent nos rues leur donne un aspect
féérique qui n'a rien de déplaisant. Les grands boulevards à
Paris doivent une partie de leur succès à ce déluge d'enseignes
lumineuses de mille couleurs -qui réjouissent l'oeil et font re-
chercher cette promenade' de préférence à toute autre. New-
York est justement réputé pour ses enseignes lumineuses qui
agrémentent le style froid de ses immenses bàtisses. Montréal
n'aura rien à perdre par l'adoption de cette mesure; bien au
contraire, les rues les plus parsemées de ces gigantesques sour-
ces de lumières que sont les enseignes du soir deviendront les
favorites.du public qui aime ce qui brille et qui apprécie la nou-
veauté sous toutes ses formes.

Au point de vue strictement commercial, cette expansion des
enseignes lumineuses favorisera les affaires et permettra la vul-
garisation des produits de marque ,aidant ainsi le détaillant dans
son labeur journalier.

MUTUELLES ET COMPAGNIES D'ASSURANCES
SUR LA VIE

Dans le numéro d'août du "Canadian Workman", l'organe
<le l'Ordre Ancien des Ouvriers Unis, nous remarquons un
article tendant à faire accroire que les compagnies d'assurances
sur la vie font pls de changements clans leurs taux d'assurances
que les Mutuelles. Telle que'présentée, cette assertion est bien
faite pour induire en erreur le public et lui donner une fausse
impression <le ce que font les compagnies régulièress d'assuran-
ce sur la vie.

Pour remettre les choses au point nous croyons bon le sou-
ligner que ,si pour une cause ou pour une autre le taux les
primes des anciennes compagnies d'assurance sur la vie, subit
quelque changement, les polices en cours qui constituent (le vé-
ritables contrats échappent à ces transformations et le taux pri-
mitif demeure le même pour ces polices pendant toute la' durée
du contrat. Il n'en va pas de même pour les Mutuelles qui, elles
aussi, modifient leurs taux et font subir aux porteurs toute aug-
mentation ultérieure à leurs polices. Il est utile que le public se
rende compte de cette nuance qui lui donnera une idée plus
exacte de la question.

L'ORGANISATION SCIENTIFIQUE DU TRAVAIL
DANS LES USINES

L'organisation scientifique du travail dtans les usines en
multipliant la production viendrait à première vue ajouter un
nouvel élément de trouble à la crise très grave que traverse
l'industrie dand le monde entier.

Il s'en suivrait en effet une surproduction, et cette surpr-
duction. d'après. les idées généralement reçues amènerait avec
elle une*grande perturbation sur-e marché-. l'avilissement des
prix, la réduction <les salaires, le licenciement d'une partie des
ouvriers, etc.

Il n'est pas pour nous étonner qu'avec une pareille certitude.
toute méthode de production intense ne soit accueillie avec
très peu d'enthousiasme par les ouvriers et même les patrons.
En réalité, la capacité de consommation des pays civilisés est
presque infinie, et les phénomènes désagréables que nous signa-
lions plus haut, et en particulier l'avilissement des prix, provien-
nent non pas de la surproduction elle-même, mais d'un change-
ment trop brusque dans la quantité de production.

COURANT

La question se résume en effet en ce que la consommat
puisse suivre la production et toute réforme progressive à
croitre cette dernière est sans danger, si cette progression
lieu d'être brusque, a lieu par voie d'évolution.

D'autse part, les habitants d'un même pays civilisé devi
nent deux fois plus riches chaque fois qu'il arrivent à doul
leur production, parce qu'ils ont alors chacun en moyenne dt
fois plus de choses utiles ou agréables à consommer.

Si nous acceptons ces idées émises par quelques sociologi
en renom, nous îouvons donc prévoir un jour, peut-être p
chain, où les ouvriers ne se mettront plus ci grève pour lut
contre l'introduction de machines ou (le méthodes destinées à
surproduction, mais plutôt lorsque leurs patrons, soit par
différence, soit par lenteur, ne se mettront pas en mesure d'ai
menter leur capacité <le produire.

Et peut-être verrons-nous, si véritablement consommation
production peuvent suivre une marche parallèle, se résoudre
moins en partie la question sociale, précisément par une
causes qui semblent l'avoir provoquée.

L'ELECTRICITE DANS L'INDUSTRIE DES SALA
SONS

On a, jusqu'à présent, salé les viandes destinées à étre cc
servées, en les faisant séjourner durant quatre-vingt-dix à ce
jours dans une saumure consistant en une solution de sel,
sucre et de salpètre. Or, suivant 1'*"Electrician World", ccl
durée peut être réduite à trente ou trente-cinq jours en faisa
passer dans la saumure contenant les jambons, un courant :
ternatif à 6o périodes par seconde, lequel fait ouvrir les por
de la viande et facilite ainsi la pénétration du liquide. Ce pr
cédé est, parait-il, devenu déjà industriel et on l'applique av
succès selon le mode opératoire suivant: les jambons à sal
son empilés sur des plateaux dans des cuves en bois, qui pe
vent recevoir chacune 4,000 livres de viande. Aux deux extr
mités opposées de la cuve sont placées les deux électrodes do:
chaque jeu consiste en cinq cylindres de charbon, logés soi
des tuiles tubulaires non vernissées. On place la saumure dai
les récipients et on y fait passer, à la température de i à
degrés un courant alternatif de 30 à 35 ampères. La déchart
électrique demeure généralement ininterrompue pendant tou
la durée du salage, bien qu'il semble qu'on obtienne des résulta
tout,aussi satisfaisants en interrompant le circuit pendant ving
quatre heures sur quarante-huit. Le même procédé permet d'e
fectuer en trois ou quatre jours le salage du lard qui exige oi
dinairement de dix-huit à vingt jours.

Si, comme l'expérience déjà annoncée parait l'indiquer, ç
procédé donne les résultats satisfaisants annoncés, nous verron
sans doute avant peu, des intallations électriques de salage prer
dre place à côté des installations frigorifiques qui rendent de
remarquables services dans l'industrie de la conservatiot et dl
commerce des viandes.

LE COMMERCE DU ROYAUME-UNI PENDANT LE:
- SIX PREMIERS-MOIS DE i952

Durant cette période, le montant des importations s'e-
élevé à 353,995,222 liv. sterl. contre 334,122.976 liv. sterl. e
1911, marquant ainsi une augmentation <le 19.892.246 liv. ster
pour l'année courante.

D'autre part, les exportations accusent une plus-value h

1,644,748 liv. sterl., étant passées de 223.668.297 liv. sterl. en
1911, à 225,313.045 liv. sterl. en 1912.

Enfin les exportations <le produits étrangers et coloniau\
présentent une hausse de 2,946,277 liv. sterl.
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UNE BONNE MANIERE DE TENIR LES CONSERVES EN MAGASIN.
Bien que les conserves soient devenues un agent impor-

tant d'affaires pour tous les épiciers, il semble bien que peu
(le détailla'nts prennent pour cet article le soin qu'il réclame.

Sous prétexte que ces marchandises sont dans des boites
scellées, on néglige leur entretien et on les place n'importe
où dans le magasin.

Les coins les plus sombres des caves les plus humide,
leur sont généralement destinées. Les conserves sont par-
fois oubliées dans un magasin de débarras sans qu'il en soit
aucunement question et où elles demeurent des mois sans
être visitées même sommairement. Plus tard, lorsqu'on les
extrait de leurs cachettes, les boites sont le plus souvent cou-
vertes de rouille, quelques-unes même sont crevées, le con-
tenu se trouve déprécié par l'extérieur et alors le détaillant
s'empresse d'écrire une longue lettre à son fournisseur, ful-
minant contre les conditions défectueuses de telles marchan-
dises et en imputant la faute aux prépareqrs. Si les épiciers.
une fois pour toutes, se mettaient bien dans la tête que les
conserves ne sont pas des produits à négliger et à maltraiter
comme du bois ou du charbon, ils auraient beaucoup moin,
de sujets de plaintes.

Le fer-blanc est presque universellement employé tarit
pour les conserves que pour tous ustensiles <le cuisine et nul
n'ignore que tout ce qui est en fer-blanc est susceptible d'étre
rouillé très aisément, surtout à l'humidité, et c'est là un grave
sujet d'ennui pour les conserves quand on ne sait s'y prendre
de manière à éviter cet inconvénient.

La circulation d'air est nécessaire.

L'endroit idéal pour emmagasiner les conserves est celui
qui jouit d'une température sèche et égale de 40 à 5o degrés
F. et profitant d'une libre circulation d'air.

Les boites ne doivent pas être empilées le long des murs.
de même qu'elles ne doivent pas être po§ées directement par
terre de façon à ce que leur position permette à l'air de cir-
culer autour et au travers.

Les boites devront être empilées, couchées sur le côté de
manière que si une boite se crève, le contenu puisse s'échai-
per, ce qui est préférable et ne' nuit pas aux boites voisines.

Les conserves ainsi rangées devront être l'objet de vi-
sites fréquentes et si l'une ou l'autre des boites semble en
mauvais état, il faudra la séparer des autres sans tarder.

L'effet de la gelée.

On a souvent posé cette question: "La gelée détériore-t-
elle les conserves?" En ce qui concerne la valeur du produit
.contenu dans les boites, on peut répondre catégoriquement:
"Non," mais cependant les conserves ne devraient pas être
exposées à la gelée, nous all6iis en donner la raison. Pour
être franc, on doit dire que les produits conservés tels que le
blé, les pois et les fèves perdent un peu de leur saveur sous
l'influence de la gelée, mais cette différence, bien qu'indénia-
ble, est difficilement appréciable, même pour un expert, telle-
ment elle est minime. D'autre part, on peut dire que le goût
des fruite contservés ne subit pas cet effet de la gelée. Beau-
coup d'expériences ont été tentées dans ce sens, spécialement
avec dé tomates et làdépréciation occasionnée par la gelée
fut difficile à évaluer parce qu'elle était pour ainsi dire nulle.
Ce qui nous engage à prévenir les épiciers contre les ennuis
qlue les gelées pourraient leur faire avoir du fait de leur
action sur les conserves, réside dans ce point particulier qu'en
dégelant, les boites se recouvrent d'eau ou de buée, et le fer-
blanc dont elles sont composées rouille rapidement, abimant
l'aspect de la boite et souillanit l'étiquette. Si, immédiatement
après le dégel, on ne passe pas'un examen sérieux des con-

serves, la rouille ronge en peu de temps le métal et permet à
l'air d'entrer, les produits sont alors perdus.

Lorsque les conserves sont gelées.

Il est bon de rappeler aussi que lorsque les conserves
gèlent; la boitcse hoursouftle, niais dès qlue le dégel se fait
sentir les fonds le la boite se brisent.

Si les conditions de magasinages ne permettent pas d'é-
viter l'action le la gelée sur les conserves. il est préférable
<le garder les boites gelées plutôt que de faire fondre la glace
qui les revêt et laisser le froid agir à nouveau, car à chaque
dégel ce sera un risque de rouille que vous ferez courir à vos
boites.

Si les conserves ainsi exposées aux rigueurs de l'hiver ne
sont pas destinées à être utilisées avant le printemps, il fau-
dira, en les soumettant à une température plus clémente, s'as-
surer que les boites pourront s'y sécher rapidement sans quoi
vous auriez le graves désagréments.

Remarquez bien que les manufacturiers de conserves ne
sont pas gens à esquiver une responsabilité, ils tiennent-trop
à la renommée de leur étiquette et ils sont prêts à réparer
tout dommage qui proviendrait d'une défectueuse prépara-
tion. Lorsque les épiciers s'aperçoivent du mauvais état d'un
envoi. ils doivent en chercher la cause et la signaler au fabri-
cant dtans l'intérêt <le tout le monde.

La cause des fuites.

Le bombage de la boite et le coulage sont dûs le plus
souvent à une mauvaise opération de mise en boite ou à une
erreur de temps dans l'opération. Lorsque l'air pénètre dans
une boite, le contenu se gâte de suite comme se gâteraient
des aliments laissés à l'air libre dans un plat découvert.

Ne vous figurez jamais que le prépareur a déposé dans
la boite des produits gâtés. Non, cette pensée est fausse.
Les produits mis en boites au Canada sont réservés dès long-
temps aux usines et préparés dès leur arrivée à la manufac-
ture. C'est dire qu'ils sont de qualité et de première frai-
cheur. Dans les grandes usines, tout se fait à la machiné <t

toutes précautions sont prises pour que le travail s'effectue dans
<les conditions de propreté parfaite.

Les fruits et légumes sont stérilisés, c'est-à-dire qu'ils
sont soumis à l'action de la chaleur à une température qui
détruit toutes bactéries. Nul aliment ne saurait en consé'
quence être plus sûr et plus sain.

Et à ce propos nous engageons vivement les épiciers à
faire une campagne d'éducation parmi le public pour faire
disparaitre les appréhensions qui s'élèvent à tort contre les
conserves; celles-ci -sont devenues un élément important de
leurs affaires, il y va donc de leur intérêt d'instruire le con-
sommateur sur ce sujet et de lui faire comprendre que de tels
aliments sont de premier choix et d'une sanité parfaite.

Nous croyons bon de rappeler aux épiciers qu'en général
les conserves canadiennes sont garanties contre les fuites et
bombages. si ces défauts sont dûs à la préparation et pendant
six mois à dater du départ de la livraison de l'usine.

Les manufacturiers ne garantissent pas contre la rouille.
Mais il ne faut pas oublier que la rouillc de la boite, si elle

n'a transpercé le métal, ne nuit pas au contenu. Les boites
rouillées peuvent être nettoyées convenablement et ren-
voyées à l'usine pour un nouvel étiquetage.

Les fuites et les enflures doivent être signalées et sou-

mises à l'inspection du fabricant ou de son représentant.
C'est votre droit de réclamer le remplacement des boites dé-
fectueuses. De toutes façons, examinez soigneusement vos

conserves à la réception et accordez-leur quelques minutes

d'attention au moins une fois chaque mois; cette pratique
vous sera profitable.
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LA SITUATION DES CAFES

(D'après le "Bulletin de Correspondance.)

MM. L. Behrens Und Sohne écrivent de Hambourg: Sui-
%.%nt notre opinion, on ne devrait pas considérer la situation ac-
tuelle de I artcie avec un oeil pessimiste. Nous nous trouvons,
comme nous l'avons déjà dit auparavant, au début d'une récolte
dont le produit defrait accuser un déficit de plus de 2 millions
de sacs sur les besoins de la consommation. Les stocks présents
ne Santos de 1,670,000 s. ne sont certes pas quantité négligeable,
mais ce marché pourrait probablement retenir encore 1½ mil-
lion et peut-être même a millions de sacs. Une nouvelle et ra-
pide augmentation des stocks n'y est cependant guère vraisem-
blable, puisque non seulement la consomptation mais aussi les
grands marchés sont dépourvus de stocks à un point tel que le
cas ne s'est pas présenté depuis de longues années. L'Europe et
les Etats-Unis sont donc obligés d'acheter maintenant pour
leurs besoins immédiats. Cette situation extraordinairerdent fa-
vorable est bien connue des Brésiliens qui ne se fetiont pas faute
de la mettre à profit, dès que le marché de Santos se sera dé-
barrassé des dernières influences .causées par les difficultés de
paiement de quelques haussiers surchargés, et tout porte à
croire qu'ils y réussiront. La question de savoir si nous verrons,
le printemps prochain, des prix essentiellement réduits pour le
disponible dépend beaucoup des ventes plus ou moins importan-
tes de la valorisation, même si la récolte suivante s'annonçait
sous un jour particulièrement favorable. La nouvelle déclara-
tion du Commissaire du Gouvernement parle de la possibilité
que la valorisation ne fasse aucune vente, la quantité de l'année
prochaine ayant été déjà réalisée cette année-ci. Pour ce qui
concerne la récolte suivante, on ne doit pas perdre de vue que,
même dans l'occurrence d'une récolte très forte, 1o millions de
sacs seulement doivent être expédiés de Santos, et ces 1o mil-
lions ne suffisent même pas à couvrir la consolnmation. C'est
en considération de toutes ces circonstances qu'il est à prévoir
que l'on ne tardera pas à montrer une plus grande confiance à
l'égard de l'article et, alors, une amélioration des prix ne devrait
plus longtemps se faire attendre.

-La "Brazilian Review" dit que, d'après toutes les
apparences, le mouvement de la récolte à Santos sera
modéré pendant toute l'année, car les planteurs peuvent atten-
dre et ne sont nullement pressés d'expédier leurs cafés; à la
longue, cela devrait influencer les prix. Contrairement à ce qui
se passe à Rio, les cafés de cette saison, à Santos, sont, incon-
testablement, inférieurs à la moyenne; ils produisent ainsi de

30 à 56 livres de café par î,ooo litres de cerises, contre, normale-
ment, 44 à 48 livres. La pulpe est grosse et remplie de matière
sucrée, de sorte que le rendement parait être bon et porte les
planteurs à surestimer la récolte. Cependant, après le décorti-
quage, le rendement est désappointant et, par suite, on ramène
les estimations à 8 millions et même à 7'/2 millions de sacs.

A Santos, les affaires sont entravées par la grève et par la
lutte qui se poursuit entre la production et la consommation.
On dit que, dans l'intérieur, les planteurs refusent de vendre à
des prix de 7,800 à 7,850 reis, étant évidemment persuadés que
la récolte n'est pas suffisante pour provoquer de la baisse. Ils
nc montrent aucune hâte et permettront à Santos de se débar-
rasser de partie de son stock avant d'envoyer leurs cafés.

Un correspondant de Sao-Paulo écrit que le temps a été
très sec pendant les trois derniers mois. Aussi, l'opinion géné-
rale est-elle que la future récolte ne sera nullement une récolte'
monstre comme on l'attendait; elle ne dépassera peut-être pas
.2 millions de sacs, en supposant même qu'il n'y ait aucun dé-
gât causé par les gelées et que les autres conditions çlimatéri-
ques soient normales. Le drainage de la main-d'oeuvre pour la
construction des chemins de fer et les améliorations de la ville
de Sao-Paulo, ainsi que d'autres villes de l'intérieur, exerce

déjà son influence; tous les salaires sont élevés et il est pro-
bable qu'ils augmenteront encore si la récolte doit sérieusement
depasser la moyenne.

-Une maison télégraphie de New-York que le marché a
clôturé ferme, avec plus de disposition aux achats.

-Si on prend en considération la tenue des marchés euro-
péens, la clôture de New-York n'était que relativement bonne
et, cependant, on était disposé à la considérer comme étant plus
que satisfaisante. Par contre, les avis du Brésil étaient réelle-
ment encourageants, car il n'y a pas à se dissimuler qu'il se
produiirait un revirement très prononcé si on était assuré que les
difficultés sont maintenant terminées pour le marché de Santos.
Comme il a passablement vendu ces derniers temps, on peut
croire que sa situation est, au moins, en partie assainie, mais,
pour bien des gens, sa reprise n'est que la conséquence de la
grève. Comme on apprend que celle-ci a pu être évitée, il est
possible que la tendance redevienne plus faible sur les marchés
importateurs et il reste à voir si Santos est maintenant assez in-
dépendant pour ne pas tenir compte de ce qui se passe au dehors.

STATISTIQUE DES TELEPHONES

Les "Annales des Postes" publient une statistique des télé-
phones pour les principaux pays du monde.

Ce sont les Etats-Unis qui viennent en tête pour le nombre
global des téléphones avec 7,595,. postes, devançant de loin
l'Allemagne qui est au second rang avec 1,08,849 téléphones. Se
classent ensuite: la Grande-Bretagne, 648,832 téléphones; le Ca-
nada, 284,373; la France, 232,>43; la Suède, 187,441; la Russie.
181,328; l'Autriche-Hongrie, 171,110; le Danemark, 9531; la
Suisse, 78,73; l'Italie, 70,139; les Pays-Bas, 64,62o; la Norvège.
63,ooo; la Belgique, 47,648.

Si l'on considère le nombre des téléphones par rapport à
la population, les Etats-Unis sont encore en tête avec 8r télé-
phones pour î,ooo habitants. Le Canada possède 37 appareils
pour i,ooo habitants; le Danemark, 35; la Suède, 34, la Nor-
vège, 26; la Suisse, 21; l'Allemagne, 16; la Grande-Bretagne, 14:
les Pays-Bas, ii. La France et la Belgique viennent ensemble
au dixième rang avec 6 téléphones pour i,ooo habitants.

On ne donne pas de ,enseignements au sujet du record
comme fonctionnement.

RECETTES

Nous avons donné, il y a quelque temps, une recette pour
transformer une vitre ordinaire transparente en une vitre dépo-
lie. Mais, en sens inverse, on peut avoir intérêt à rendre trans-
parent un vitrage dépoli. Voici le procédé que l'on peut employer.
et cui est tres simple tout en donnant de bons résultats; il a
été recommandé récemment par un journal spécial de construc-
tion de Londres. Tout d'abord, il faut nettoyer le verre dépon.i
bien soigneusement à l'eau tiède et au savon, ou encore à l'esprit
de bois; puis, quand il est complètement sec, quand il ne reste
pas la moindre poussière, on applique très uniformément sur
toute la surface du verre un bon vernis transparent de qualité
supérieure. Il faut éviter que des bulles d'air restent sous le
vernis. Lorsque tout est sec, on s'aperçoit que la vitre est de-
venue rapidement transparente.

0 * .
Voici une nouvelle préparation, qui est recommandée par

une publication spéciale allemande, pour enlever la rouille sur
les objets de fer ou d'acier. On fait fondre ensemble, et au bain-
marie bien entendu, pour éviter les inflammations, 2o partie'
d'oléine, puis 2 parties de suif et 4 parties de paraffine: danç
cette mixture, on incorpore ensuite 30 parties de pierre ponce
finement pulvérisée. Et c'est avec cette masse plastique que l'on
frotte les objets à dérouiller.
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PSYCHOLOGIE DES AFFAIRES

La diplomatie du vendeur d'aucun Il estime sui temps aux pulbations de son coeur. Il est
i.onnc de peu sic mots.et apprccic un discours clair, bref, et

La plupart de nos vendeurs sont d'un des trois types sui- qui %a uirtctement au point vise.
~ants . La quintessence, - voilà ce que recherche un homme d'af-

i' Acteur; faires habile.
2° Bousculeur; La manière la plus efficace d'aborder quelqu'un est de venir
3° Rayonnant. à lui acc son propre point de vue. Si vous pouvez y arriver,
L'"acteur" est celui qui a appris son histoire par coeur, %ous serez le bienvenu, quoi que vous ayez à lui proposer. Vous

traite tous ses clients de la même façon, fait son entrée, agit et ne devez jamais causer A un homme, mais toujours AVEC un
sort toujours de la méme manière. l.omme. La différence entre ces deux prépositions équivaut à

S'il est bon acteur,-il peut réussir; mais s'il est mauvais ac- la différence entre le succès et l'échec.
teur, il ne raniassera guère que les affaires immanquables. Il a Si vous faites une brillante entrée à votre point de vue,
transformé sa profession en une "habitude". %ous î ouvez échouer. Si, au contraire, vous faites une entrée

Le "bousculeur" est celui qui s'est développé avec l'instinct maladroite au point <le vue de votre interlocuteur, vous avez des
le voyager dans une sorte de machine à vapeur humaine. Il chances de réussite. Le plus sûr moyen d'approcher un homme

bouscule dedans, il bouscule aux alentours, il bouscule dehors. <inent on un'affaires est de venir de son côté de la
Il bouscule tout le monde autour de lui; il conquiert l'ad:r- iai du r
tion de plusieurs de ses clients comme étant un "life-wire i, Par exemple, j'ai invariablement fait la remarque que,
dans les endroits où il est connu, il est capable de faire dii u lor<uc j'avais à me présenter chez un président d'université ou
travail, mais, avec un article nouveau, sur une route nouvelle, il un auteur distingu pour obtenir un renseignement ou offrir uî
n'aura gtnéralement pas de succès. Il a naturellement un faux article, la meilleure marche à suivre, pour conquérir sa bienveil-
idéal d'efficacité: il ne voit pas que la simple activité n'est pa, lance, était <le lire son dernier livret de baser ma requête sur
nécessairement un progrès. une <le ses idées. Cette méthode ne m'a jamais fait défaut. Le

Le "rayonnant" est le vendeur de l'espèce populaire, celle t'.me Plan Peut étre appliqué à un inventeur auquel il faut par-
qui a été mise à la scène. Il est pour beaucoup le type idéal. er de sa dernière invention. Une allusion à sa première inven-
parce qlue tous les livres sur l'art de vendre, tous les articlcs lion le mettrait sans aucun doute en mauvaise humeur, mais la
traitant de ce sujet, le donnent comme modèle et s'accordent a dernière, celle qui est en train précisément de trouver son che-

1,roduire le vendeur de cette sorte. Il est l'homme "avec la main min, est toujours chère au coeur <e l'inventeur.
heureuse et le sourire qui ne s'éteint jamais"; il est, en un not, Dans le cas d'un président de compagnie de chemin de fer,
celui toujours présenté comme étant l'incarnation de toutes les c't 0on dernier rapport annuel qui sera la base de votre ques-
(nilités commerciales. lion. et l'entrée en matière. Sur ce sujet, il a une réserve abon-

Il va sans dire qu'un homme avec un sourire réussira mieux dante d- converFaticm et de courtoisie.

qu'un autre homme avec une grin)ace. Ce plan réussit aussi bien d'ailleurs avec le plus petit
Mais l'art de vendre est un art plus élesé que l'art dle soti- qu'avec le plus important homme d'affaires. Le fait presque in-

rire Bonne humeur et amabilité ne sont pas les sommets ie variable est qu'il y a un autel <le vanité dans le bureau de cha-
l'art de vendre. Ils n'en sont au plus que les collines. que homme et celui qui espère un avantage doit premièrement

Pour atteindre le pinacle de l'art de vendre, un homme dlit offrir un petit sacrifice sur cet autel.
amoir de grandes qualités d'esprit ainsi que le bonnes disposi-La vérité est qu'aucun homme ne peut jamais accomplir un
tions. Il doit être alerte, sensible, plein de maitrise <le soi-imeflW grand travail sans avoir confiance en lui. Sa foi doit être en

Il doit avoir sa profession à coeur et prendre son travail au é- lui-même et c'est une fausse appréciation que de le dire égoïste.
rieux. Certainement il est égoïste. Il est plus que cela. S'il est quelque

Lorsqu'on y songe, il apparait que c'est un grand art le part au premier rang ou momentanément aux yeux du public, il
saisir un homme de telle façon que vous gagniez à la foi..s ,n se croit lui-même être le centre de l'histoire de son pays.
commerce et son amitié. Un homme vivant est la machine l Si vous avez jamais remarqué l'arrivée les petits remor-
plus complexe au monde. Comparée à lui, une locomotise n'cst queurs tirant le géant 'Lusitania" dans son dock, vous com-
qu'un jouet. prendrez comme un grand personnage doit être pris. Les re-

La plus légère bévue peut déjouer vos combinaisons les plus unorqueurs ti< s'attaquent pas de face avec le "Lusitania"; ils
'ubtiles. Enfin, tout ce que nous pouvons faire, c'est <le surveiller n'entrent pas en collision avec lui, car, s'ils le faisaient, ils

ses yeux pour tâcher d'y découvrir une impression - si fugitise seraient broyés comme <es coquilles d'oeufs. Non, ils agissent

'oit-elle, - et diriger notre conduite en conséquence <lune façon différente, se mouvant dans le même sens que le

En premier lieu, un bon vendeur ne doit pas foncer sur son gros vaisseau. Ils poussent contre son bord, doucement d'abord,
homme. Il désapprend les tactiques de "foot-baIl" qui lui étaient a.'ec plus (l force ensuite jusqu'à ce qu'ils 'tsent de la dernière
familières au collège. Toutes choses vraies au foot-hall sont livre de force qu'ils possèdent, mais.il n'y a ni secousse, ni

fausses dans l'art de vendre: les buts, dans le monde commer- heurt, et les petits remorqueurs arrivent enfin à faire faire au

cial, ne sont pas atteints à coups de pied. Si vous vous précipitez gros vaisseau Ce qu'ils désirent lui voir faire. Vous avez là le

inconsidérément dans l'esprit d'un autre homme. son esprit re5 - meilleur tableau de l'art de vendre.
sentira naturellement le choc de votre arrivée et ce sont to- L'intérêt de soi-même et le respect de soi-même sont les

jours les impressions premières qui sont les plus -durables deux points à saisir clans tout homme?'1Quelques-uns n'en pos-

Les premiers mots d'introduction sont de la plus grand, sèdent qu'un, d'autres ont les deux; mais si vous voulez mou-

importance. Je mè rappelle souvent combien de fois j'ai man- voir n'imprte quel homme, vous devez le saisir par l'un de ces

Alué ma vocation de reporter à cause de mes entrées maladroi- deux points.

tes Quintonque, à notre époque de vie intense, vient avec la Il est toujours fatal de faire une comparaison entre l'hom-
menace de v'ous voler une demi-heure entière, trente larges mi- me à qui vous causez et un autre homme moins important que

nutes. doit s'attendre à être congédié sans merci.

Les mots d'introduction doivent être aussi -peu nombreux
que possible. Le réel grand homme d'affaires n'en a besoin

Pour chaque personne, le mot le plus important et le plus
intéressant est son nom propre. Quelque banal qu'il soit, il a
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tout au moins cette qualité. Il vaut mieux de ne pas approcher
un homme que de mal prononcer son nom, et le rencontrer
sans connaitre son nom est aussi fatal pour votre succès que ti
vous te frappiez avec un linge mouillé à la figure.

Si vous ne pouvez découvrir une marque distinctive sur
l'homme luiméme, parlez de sa maison, de son magasin. Si sa
maison est bien tenue ,dites-le lui. Si la ville s'agrandit dans sa
direction, dites-le lui. Dites-lui quelque cnose qui lui plaise et
lui fasse apprécier votre jugement. Personne n'aime traiter des
affaires avec un étranger; et si vQus montre& que vous ne savez
ien, que vous ne portez aucune attention aux autres, il ne por-

tera certainement aucun attention à vous.
Parlez-lui, voilà la première chose. Avant de vous aventurer

à fatiguer un homme avec vos articles, vous lui devez l'hon-
neur de lui parler en premier lieu de lui et de ce qu'il fait. Faire
ainsi n'est pas une flatterie comme on peut le croire, c'est plutôt
de la bonne éducation. C'est de la courtoisie, c'est montrer de
la deférence pour la personnalité de votre client.

Dans beaucoup de cas, il est meilleur d'écouter d'abord...
et de parler ensuite. Si vous avez quelque raison de croire que
votre homme a quelque ennui ou quelque histoire de succès ou
d'insuccès à dire, tirez-la lui. Il est toujours meilleur pour lui
de parler à vous-même que vous de parler à lui.

Peu importe combien vous êtes intéressant; vous ne pouvez
intéresser autant un homme que le son de sa propre voix. Ceci
est un axiome de l'humaine nature qu'oublie la grande majorité
des vendeurs.

Spécialement, s'il a une peine, vous devez écouter, sympathi-
ser, vous devez vous ranger à son point de vue. S'il a subi un
préjudice de la part de votre maison, vous lui devez une répara-
tion. Vous ne devez pas le désobliger par une explication et une
défense, même s'il n'a qu'à moitié raison, ce qui est ordinaire-
ment le cas. Il est préférable d'admettre ses réclamations et te
lui donner ce qu'il croit honnitement lui être dû.

L'esprit est particulièrement sensible. La faculté de rai-
sonner est très faible dans la plupart de nous. La raison est
l'enfant de la nature le plus jeune et le plus délicat. Il a été le
dernier à venir et sera peut-être le premier à partir; mais la
sensibilité, 'au contraire, est aussi vieille que la race humaine et
un des premiers soins, dans une conversation, doit être de créer
une impression favorable pour votre maison et pour vos mar-
chandises.

J'irai même plus loin dans ceci et dirai: ne discutez pas. ne
contredites pas. - C'est un vieux préjugé que de dire que la
bouche d'un voyageur doit être pleine d'argumentation. Il ne
doit pas en être ainsi. - Il est préférable de perdre un argu-
nient et de gagner un ordre que de gagner un argument et 'de
perdre l'ordre. - Une des plus grandes découvertes que fit
Marshall Field est celle-ci: "Le client a toujours raison."

Aussi souvent que possible, le vendeur devrait avoir quelque
chose à montrer. Il est toujours plus facile de gagner un homme
par ses yeux que par ses oreilles. Le meilleur argument possi-
ble est de montrer l'artiéle lui-mëme. Le second est de montrer
un échantillon ou un modèle. - Les mots ne viennent qu'en
troisième lieu.

Vous devez toujours vous rappeler que le client est le chêne
et que vous êtes le lierre. Malheureusement nous ne pouvons
refaire nos clients et nous devons les prendre comme ils sont
avec leurs défauts et leurs contradictions. -_C'esLlea-prin
InnÏier¯de l'art de vendre que de surmonter les plus grandes
difficultés avec les plus ordinaires moyens.

Comment être aimable sans être servile? Comment avoir
une main de fer sous un gant de velours? Voilà le problème
du vendeurl

TI doit apprendre à s'harmoniser avec son client aussi bien
que le gris s'harmonise avec le bleu, l'or et la pourpre. Il doit
être un homme de finesse et de diplomatie sincères.

Le vendeur de demain étudiera la nature humaine comme
Darwin a étudié le ver de terre, comme William T. Burns a
ttudié les criminels, c'est-à-dire de très près. Il étudiera la psy-
chologie jusqu'à ce qu'il puisse lire sur les figures de ses clients
leur pensée intime au moyen des signes extérieurs qui s'y re-
flètent. Il restera en relations avec les enfants pour la raison
que les hommes faits ont souvent une àme d'enfant. Il doit faire
dlu monde sa distraction en l'étudiant à ses mille points de vue!

Plus il se mêlera aux autres personnes, plus il sera simple
et direct, et plus grand sera son succès. Il sera capable de ven-
<ire ses marchandises plus rapidement parce ilil. gaspillera
moins ses mots. Il saura avec précision ce qu'il faut dire et com-
mient il faut le dire.

Le vendeur de demain se rendra compte que les affaires ne
sont pas une lutte mais une coopération. Il reconnaitra que
'esprit militaire qui a présidé aux affaires dans les premiers

temps n'a plus sa place dans le commerce moderne. Il saura que
la bataille est jeu d'enfant mais que la coopération est le travail
de l'homme mûr. Il n'oubliera plus que son client et lui sont
<les amis naturels, comme le Travail et le Capital, comme les
yeux et les pieds, les doigts et la cervelle; que ce sont là les
réelles relations devant exister entre le vendeur et l'acheteur.

Cet intéressant article est emprunté à la revue "Commerce
et industri4'. et est dû à la plume de M. Herbert-N. Casson.
qui en a puisé l'idée dans l'ouvrage américain "Ads an Sales".

NOUVELLES CHARTES

La "Gazette du Canada" publie les nouvelles chartes ac-
cordées sous le sceau du Secrétaire d'Etat du Canada. Voici
celles qui ont trait aux nouvelles compagnies ayant leur
principale place d'affaires dans la province de Québec:

'Globe Realty Corporation, Limited," pour faire le com-
inerce des immeubles sous toutes ses formes. Capital-actions.
$2,ooo,ooo, à Montréal.

"Wallace 'Sandstone Quarries, Limited," pour faire les
affaires de maitres de carrières et marchands de pierre, ritc.
Capital-actions, $i,ooo,ooo, à Montréal.

"The Montreal Automobile Garage Company, Limited,"
pour acheter, produire, manufacturer, louer, vendre ou autre-
ment disposer de tous matériaux nécessaires à la fabrication
de voitures et véhicules de toutes sortes. Capital-actions,
$185,oo, à Montréal.

"The Kingsey Land Company, Limited," pour faire le
commerce des immeubles sous toutes ses formes. Capital-
actions, $i5o,oeo, à Montréal.

"The Fearless Tire Company, Limited," pour acheter.
manufacturer, produire, vendre ou autrement disposer de
tous matériaux nécessaires à la fabricationtion de pneus
Capital-actions, $i85,coo, à Montréal.

"Melrose Gardens, Limited," pour faire le commerce de,
immeubles sous toutes ses branches. Capital-actions, $90,ooo.
à Montréal.

"Charles Elevator Company, Limited," pour la manu-
acture d'ascgnseurs.jmonte-chàrges_élévateurs, -etc- Capital-

actions. $5o,ooo. à Montréal.
"The Vinot Car Company of Canadi, Limited," pour

acheter, produire et en général faire le commerce d'afticles
nécessaires à la construction d'automobiles et autres voitu-
res. Capital-actions, $r85,ooo, à Montréal.

"The Adams Creamery Association, Limited," pour faire
en général le commerce des produits laitiers. Capital-actions.
$ioo,ooo, à Adamsville Village, Québec.
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LA DÉFENSE DL-S PETITS COMMERÇANTS PAR LA PUBLICITÉ

Ces sous ce titre significatif que M. Paul-M. Mosselmans,
dans un fort intéressante brochure, donne des conseils précieux
aux détaillants.. Nous détachons de ce petit volume les lignes
suivantes qui sont bien faites pour intéresser les marchands dé-
taillants, quelle que soit la ligne dans laquelle ils soient engagés.

La "force" des "grands magasins"

Le "grand magasin" acquiert sa "force" du jour au lende-
main de son existence, par lap uissance de sa publicité. Lors de
la fondation des grands magasins "Seldfridge & Co", à Londres,
$75,coo furent dépensées en huit jours pour la publicité dans les
quotidiens, et il est faux de croire que cette formidable réclame
surcharge excessivement le prix de vente de la marchandise
puisque, d'après une brochure de "Hirsch", les frais de publicité
(annonces, affiches, etc.) des différents magasins Tictz, en Al-
lemagne, ne représentaient, en go8, que 1.97 p. c. du chiffre d'af-
faires.

Il est évident que c'est la publicité qui permet la "vic" (lu
grand magasin et qui "alimente" dès ses débuts, la vente à ses
innombrables rayons. Cependant nous convenons que les frais
de publicité de beaucoup de petits magasins sont proportionnelle-
ment pls élevés, car il ne faut pas perdre de vue l'inlluence
considérable qu'exerce sur le débit une publicité grandiose qui
peut répartir sa dépense sur une quantité d'articles. Mais, il n'en
est pas moins vrai qu'un magasin de détail, de petite impor-
tance, doit faire de la pub!icité; de très modestes moyens peu-
vent donner des résultats très appréciables. Cc qu'il est nices-
saire de.produire, et là seule réside la difficulté. c'est une publi-
cité intelligente et adroite dornant on : t. t.....'
tion limité et restreint.

La "force" des petits

Le petit commerçant possède également tous les moyens (lui
réussissent si bien aux "grands magasins"; malheureusement, il
ne les applique pas à la prospérité de ses affaires. M. J -. Pucch
fait remarquer, dans une étude à ce sujet, que le petit négoce
est moralement mieux outillé que le 'grand magasin", et le
prouve en citant l'exemple suivant:

Les grands bazars ont acquis la réputation d'avoir créé.
sous prétexte de bon marché, des produits sans originalité et
sans solidité. Ces objets, selon l'usage auquel on les destine. peu-
vent avoir quelque utilité, c'est-à-dire quelque valeur, d'où leur
succès. Les petits artisans, au contraire, passent pour avoir la
spécialité d'objets plus soignés, plus originaux, plus artistiques.
ayant un certain cachet. Qu'ils se gardent de rcno-c.- à c
chet, car il y a là pour leur publicité un ar 1: :rnt ur les
"grands magasins" pourront difficilement leur ravir.

Nous pourrions citer ainsi une multitude d'avantage et <le
petits "atouts" éparpillés que possède le commerçant ordinaire.
Tous ces éléments réunis constituent réellement une "f)rce" qui
vaut certainement le "bluff" dont peuvent s'entourer les "grands
magasins".

La foi, la persévérance, l'habileté

IS petit commerçant qui-se propose de faire le la publicité

doit voir, avant tout, une foi absolue en la valeur dlu nouveau

levier qu'il compte employer pour surélever son chiffre d'affai-
res. Cette qualité nous ne pouvons la lui inculquer, il doit l'ob-
tenir lui-mème en raisonnant logiquement; et pour peu qu'il
rous suive attentivement dans la lecture de ces quelques lignes.
il en acquerra facilement les grands principes.

Uun des prlincipes fondamentaux de la publicité est la coD-

tinuité. Rien ne sert de s'emballer au début, et si petit qie soit
le budget annuel que l'on se propose de consacrer à sa publicité.
il est nécessaire de le répartir également sur les douze mois et
leurs différentes périodes où une action d'intensification de la
vente peut être utile et productivc. Bref, l'on obtiendra rarement
le recouvrement de ses débours par un premier essai et si l'éner-
gie que réclame la persévérance fait défaut, si l'on ne devait pas
continuer, il serait préférable de garder son argent.

Plus l'on mettra d'habileté à dépenser son premier argent,
plus vite l'on récupérera le bénélice (le ses débours. Que le petit
commerçant ne croit surtout pas qu'il est indispensable d'être
millionnaire pour aborder la publicité. On peut faire de la publi-
cité aussi bien avec cent dollars qu'avec dix mille ou cent mille.
Les résultats seront proportionnés, là est la seule différence.

Moyens de publicité

Tous les "moyens" <le publicité conviennent aussi bien au
petit négoce qu'au "grand magasin". Ce dernier doit faire tout
en grand, et, pour alimnenter ses nombreux comptoirs, agir sur
la clientèle de province, (lu pays entier, de l'étranger même. Le
petit commerçant, au contraire, doit limiter son champ d'action
dans une zone déterminée, ou bien se créer une spécialité. Ses
dépenses peuvent donc se proportionner facilement à ses besoins,
qui sont moins considérables. Examinons, en détail, la publicité
que pouvent faire les "petits".

Devanture, enseigne, étalage

L'aspect extérieur du magasin doit être engageant et sa dis-
tribution doit étre agencée de telle façon qu'il donne son maxi-
mum d'effet. L'enseigne sera bien visible et lisible; elle désignera
d'une façon frappante la firme et la spécialité. Mais, c'est sur-
tout à l'étalage que le commerçant consacrera son principal ef-
fort. En l'occurrence, il représente l'aimant qui doit attirer le
regard du passant, conséquemment faut-il y étaler les marchan-
dises <le la manière la plus avantageuse. Nous conseillons de re-
nouveler l'étalage chaque semaine et le faire figtrer les prix
sur tous les objets qu'il renferme. En négligeant de marquer sa
marchandise, le petit commerçant reste en retard sur le "grand
magasin". De même, il fera ressortir par tous les moyens que
l'entrée est libre, et que le client n'est pas obligé d'acheter du
fait d'ètre entré dans sa boutique. La "flânerie" dans les grands
bazars augmente indirectement la vente; le petit commerçant y
suppléera en étalant le plus possible de marchandises sur ses
comptoirs et dans ses vitrines intérieures. Si les vitrines ne sont
pas fort spacieuses, mettez à l'extérieur une ou plusieurs caisses
en cuivre et glace qui sont du plus bel effet et qui permettent
d'exposer les articles dont l'on désire pousser la vente.

Pour l'exposition des articles fragiles ou des produits ali-
nentaires, il est avantageux de fermer les étalages au moyen de
glaces glissantes de façon que la poussière n'y entre <îue très dif fi-
lement. En agissant ainfi, les produits exposés auront toujours
un aspect de fraicheur et <le ropreté, ce qui invitera le client à
acheter. Il est utile aussi ne pas ménager l'éclairage le soir.

Au résumé, il est nécessaire <le donner à l'étalage le maxi-
mum de luxe et de confort. L'étalage est à la vente ce que le
cadre est au tableau; l'écrin au bijou. L'enseigne et l'étalage sont
pour le petit commerçant - et naturellement aussi pour le

grande commerçant, - ce qu'est le commis-voyageur pour l'in-

dustriel.

(à sqi r@)
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ELLES SONT JOLIES, MAIS TROP D'ENTR'ELLES
FUMENT.

Un correspondant au "Sydney Post" parle des jeunes filles
qu'il a rencontrées lors d'une récente visite à Halifax.

"Dans une précédente occasion, écrivant au "Post", j'ai
fait la remarque que Halifax était le conservatoire dans le-
quel s'épanouissaient les plus jolies femmes du Dominion,
jeunes et vieilles. Je maintiens mon dire en ajoutant que la
serre-chaude semble, jusqu'ici, avoir fait éclore plus de fleurs
qu'en toutes autres saisons.

"Où que vous alliez, vous voyez des essaims de jolies
femmes en évidence: dans les rues, aux théàtres, dans les
parcs, vous les trouvez ou seules, ou par couples ou par grou-
pes, fraiches et roses de visage, de taille svelte et, comme
disent les garçons: "De bonne apparence." Les femmes de
la ville savent comment s'habiller, que ce soit pour l'inté-
rieur, pour la parade ou pour le-gala. Chic et élégantes, elles
sont au premier plan dans tous les tableaux de conséquence.
Halifax a vraiment raison d'être fière de ses femmes splen-
dides.

Tout dernièrement, j'entendais un citoyen de Halifax
émettre la prétention suivante: "Donnez à une de nos filles
une douzaine de verges d'indienne, quelques rubans et de jo-
lies garnitures et elle façonnera un de ces costumes d'été
capables de vous tourner la tête. La soie et le satin ne sont
pas nécessaires pour faire ressortir les charmes de nos
femmes."

En général, les femmes de la capitale sont modestes et
simples dans leurs goûts, mais de temps à autre, le voyageur
peut s'attendre de tomber sur un individu plus à la mode qlue
n'importe qui sur ce côté-ci de la frontière. Un soir,
il y a quelque temps, le correspondant en question fai-
sait une promenade en tramway autour de Willow Parp '-.-

qu'une couple de jeunes femmes excessivement bien t...ses
montèrent dans la même voiture et prirent place sur l'un des
trois bancs réservés aux fumeurs, dans tous les chars ouverts.
Après avoir causé un moment et jeté un coup d'oeil un peu
partout dans le tram, l'une des beautés tira de sa sacoche un
étui à cigarettes rempli de rondelettes cigarettes Mogul et
en offrit à sa compagne. Toutes deux allumèrent leurs fa-
gots et se plongèrent dans ce qui leur semblait 'être un pro-
fond délice.

Deux ou trois jours plus tard, croisant sur le North West
Arm, notre bateau passa tout près d'un yacht portant un
parti nombreux de femmes et d'hommes. TouF fumaient,
sans tenir compte des regards offensés s'élevant dans leur
direction et partant d'un groupe de matrones rassies et de
vieilles filles. Aux Etats-Unis ou dans quelques-unes des
grandggyilles du Canada, le spectacle d'hommes et femmes
fumadt ensemble, ne provoquerait pas de commentaires, -
mais à Halifax. Grands dieuxl 1

CE QU'IL EST BON DE SAVOIR
Pour nettoyer et polir les objets d'aluminium que l'on em-

ploie de plus en plus, soit pour la cuisine ou pour un autre usage,
on les met tremper durant 15 à 20 secondes seulement dans une
solution chaude' faite de io pour ioo de bicarbonate de sodium
saturé de chlorure de sodium. On les retire, puis on les brosse
et on les trempe à nouveau pendant une demi-minute; enfin on
les rinces soigneusement à l'eau et on les met sécher dans de la
sciure de bois. Cela leur donne une belle apparence d'argent mat.

* *
*

Lorsque des fissures se présentent dans les récipients de bois;
seaux en bois, tonneaux, etc., on peut employer, pour obturer
ces fissures, un mastic que l'on applique à chaud et qui se pré-
pare assez simplement. On fait fondre au bain-mari 70 grammes
de saindoux, 33 grammes de cire blanche et 40 grammes de sel
ordinaire; on additionne de 4o grammes de cendres de bois bien

fines. C'est là le mastic que l'on fera pénétrer dans les fissures et
,ui doit les obturer complètement.

Pour donner aux fourneaux de cuisine un beau brillant, et
non pas seulement les noircir comme cela se produit quand on
emploie simplement de la mine de plotab, il faut préparer une
pâte comme il suit: on mélange iS grammes d'eau avec 25 gram-
mes de térébenthine, et dans ce liquide on délaye 400 grammes
de mine de plomb en poudre et 2 grammes de sucre en poudre.
C'est cette pàte que l'on étend avec une brosse sur le fourneau,
pour frbtter ensuite vigoureusement avec une étoffe bien sèche.

el
Voici un procédé et un emploi des feuilles de lierre qui sont

assez peu connus: une décoction de feuilles de lierre enlève ad-
mirablement les taches sur toutes les étoffes, Pour obtenir cette
décoction, il n'y a qu'à prendre de belles feuilles de lierre, que
l'on mettra dans un récipient convenable où l'on versera de l'eau
bouillante. -

COMPAGNIES INCORPOREES.

Des lettres-patentes ont été émises par le Lieutenant-
Gouverneur de la Province de Québec, incorporant:

"La Chicoutimi Brique Compagnie Limitée," pour manu-
facturer la brique et faire le commerce de briques. Capital-
actions, $49,ooo, à St-Eugène de ilslet.

"Paic St-Jacques, Incorporé," pour faire le commerce
des imnimftbles sous toutes ses formes. Capital-actions,
$49.000, à Montréal.

"Thetford Land Company," pour faire le commerce des
immeubles sous toutes ses formes. Capital-actions, $99,oo,
à Thetford Mines, district d'Arthabaska.

"La Compagnie Industrielle d'Hébertville," pour cons-
truire, détenir, développer, etc., des biens-fonds et des mou-
lins. Capital-actions, $20,ooo, à Hébertville Village, district
de Chicoutimi.

"The Mount Royal Garage Company, Limited," pour
construire, acheter, maintenir et mettre en opération des re-
mises publiques pour chars moteurs et voitures de toutes
sortes. Capital-actions, $5oo,ooo, à Montréal.

"Gaudreau & Gagnon, Limitée," pour faire le commerce
de marchandises sèches, provisions, épicerie et ferronnerie
en général et exploiter des magasins. Capital-actions, $i5,oo,
à St-Gédéon, Lac St-Jean.

"The Fireproof Crushed Stone Company, Incorporated,"
pour faire les affaires de maitres de carrières et marchands de
pierre, etc. Capital-actions, $5o,ooo, à Montréal.

LIQUIDATION

La maison A.-O. Morin & Cie, 8 rue Sainte-Hélène, Mont-
réal, annonce la liquidation de ses affaires. Les ordres d'impor-
tation pris pour livraison au printemps prochain seront néan-
moins exécutés en temps.

La maison A.-O. Morin & Cie continuera à représenter la
E. T. Corset Limited dont les articles deviennent (le plus cn
plus populaires.

ASSOCIE DEMANDE

M. J.-A. Maynard, à Cluny, Alberta, demande un associé
disposant de 3 ou 4,ooo dollars pour développer magasin général,
vente d'instruments aratoires, etc., chiffre d'affaires actuel,
$40,ooo.
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Epicerie et Provisions
LA SITUATION

On prévoit la baisse de certaines lignes
d'ici peu de temps. On admet que les ré-
coltes de l'année seront abondantes et
ceci doit forcément amener une baisse
des prix de certains aliments.

Le marché au sucre est ferme et on
signale une bonne demande. Celui aux
mélasses est ferme aussi et les épiciers
ont fait de très fortes ventes, dues sans
doute à la température plutôt froide. Les
sirops se vendent bien et la rareté de l'é-
rable a stimulé un commerce qui était
déjà bon.

On rapporte que les fruits en séchage
ont subi des avaries -~comme consé-
quence, plusieurs cotes sont retirées du
marché. Il ne faut pas s'y fier. Les der-
nières nouvelles disent qu'il n'a pas plu
tant que cela et que l'humidité retarde le
séchage.

Les thés de la seconde récolte du Ja-
pen commencent à arriver et la qualité
n'est en rien inférieure à ceux de l'an
dernier. Les thés chinois sont plus chers
à cause des taux d'échange.

SUCRES

Bonne demande.
Extra granulé sac les îoo Ibs. 4.95
Fxtra granulé, balle 5 x 20 ioo lbs. 5.05
Extra granulé, baril les ioo lbs. 5.45
Extra granulé, bte 50 lb. îoo lb. 5.00
Lxtra granulé, I bte 25 lb., 1oo lb. 5.85
No i Yellow baril les oo lbs. 4.55
No i Yellow sac les ioo lbs. 4.55
Powdered baril ioo lbs. 5.15
Powdered bte 50 Ibs. les îoo Ibs. 5.35
Paris Lumps I bte 25 lb., ioo Ibs. 6.00
Crystal Vîamond. baril, 100 Ibs. 5.85
Crystal Diamond, i bte 50 lbs.

les ioo lbs. 5.90
Crystal Diamond, i bte 25 lbs.

les 1oo lbs. 6.io
Crystal Diamond, Domino, 20

cartons 5 lbs. les 1oo lbs. 0.35
Sucres bruts cristallisés lb. (manquent)
Sucres lruts -non cristalli-

sés. ', lb. (manquent)
Ces prix s'entendent au magasin du

vendeur à Montréal.

MELASSES

Bonne demande.
l'arbade, choix, tonne
larbade. tierce et qrt.
flarbade, demi qrt.
Mélasse fancy, tonne
Mélasse fancy, tierce et

quart
Mélasse fancy, demi qrt.

0.32 0.33 0.35
0.35 0.36 0.38
0.37 0.38 0.40
0 37 n I3 0 A

0.40

0.42
Les orix s'entendent: îèr

pour territoire ouvert; 2e col
territoire combiné; 3e colo
Montréal et ses environs.

SAINDOUX
Assez bonne demande.

Saindoux pur, en tinette
Saindoux pur, en seau
Saindoux pur, cse de 1o lbs
Saindoux pur, cse de 5 lbs.
Saindoux pur. cse de 3 lbs.
FARINES ET PATES

TAIRES
Pâtes alimentaires

Bonne demande.
Nous cotons:

Ai row root, boite de 7 Ibs.
larine Five Roses qrt.
P'arme Five Roses sac
l'arine Household qrt.
Far. patente hongroise, sac
rar. "Regal", sac
Far. "Regal", qrt.
Farine Household, sac
l'ar. straight roller, sac
Far. patente hongroise, qrt.
Farine à pàtis. Océan, qrt.
lar. d'avoine granulée, sac
Far .d'avoine standard, sac
Farine d'avoine fine sac
Farine d'avoine roulée, brl.
Farine d'avoine roulée, sac
Farine de sarrasin sac
Far. de blé-d'Inde ord., sac
Banner, Saxon et Quaker

Oats, et Ogilvie ,caisse
Cream of wheat cse
Fécule de mais, ire qlté, lb.
Fécule de mais, 2e qlté, ib.
Fécule de pommes de terre,

qrts de i lb. doz.
Vermicelle, macaroni et

spaghetti Canadiens .
Boites de 5 lbs. bte
En vrac
Paquets de i lb.

Zhouillettes aux oeufs:
Paquets de i lb. lb.
Spaghetti, pàtes assorties;

alphabets, chiffres, ani-
maux nouilles, coudes,
importés en vrac. ILb.

En paquets de i lb. ILb.
Tapioca pearl, en sac, la lb.
Tapioca seed, en sac la lb.
Tapioca flake lb.
Sagou lb.

0.5
0.00 6.;0
0.00 3.20
0.00 6.70
o.co 3.35
o.co 3.20
0.00 6.70
0.00 3.20
0.00 2.;0
0.00 6.40
0.00 5.85
0.00 3.00
0.00 3.00
0.00 3.00
0.00 5.60
0.00 2.70
0.00 3.00
0.00 2.40

0.00 4.00
0.00 5.75
0.07 0.08
0.041 0.031

0.00 3.33

0.00 0.271
0.0o 0.05à
o.oo o.o6

0.00 0.07

0.00
0.00
0.00
0.00
0.07(
0.05J

0.061
0.071
0.061
o.061
0.08
0.06

FROMAGES CANADIENS
Demande satisfaisante. ,
Les fromages petits et gros se ven-

dent aux épiciers .15 et .151 la livre.
VINAIGRE

Nous cotons, prix nets:
Bollman, cruches paillées, 4

gall. ifp. cruche
Domestique triple, cruches

paillées, 4 gol. imp., cruche
72 grains le gall.
88 grains le gall.
118 grains (proof) le gall.

THES

0.00 2.20

0.00 1.20
0.00 0.12
0.00 0.15

0.0o 0.39

Bonne demande assez bien répartie sur
0.41 0.43 toute la ligne.

0.43 0.45 EPICE, PURES, GRAINES ET-SEL
e colonne. Bonne demande courante.
onne, pour Nous cotons:
nne, pour Alîspîce, moulu lb. 0.15 o-18

Anis 0.11 0.121
C.nary Seed o.o o.o6
Cannelle, moulue 0.20 0.24
Cannelle en mattes 0..8 0.22

La lb. Clous de girofle moulus 0.23 0.28
0. 141 Chicorée caandienne 0.12 0.13
2.90 Clous de girofle entiers 0.22 0.30
0.141 Colza " o.o6 o.o2

Crème de tartre 0.23 0.24
0.15 Gingembre moulu " 0.20 0.24

ALIMEN- Gingembre en racine 0.17 0.20

Graine de lin non moul.
Graine de lin moulue
Graine de chanvre
Mlacis moulu
Mixed spices moulues
Muscade
Muscade moulue
Piments (clous ronds)
Poivre blanc rond
Poivre blanc moulu
Poivre noir rond
Poivre noir moulu
Poivre de Cayenne pur
Whole pickle spice
Sel fin en sic
Sel fin en i de sac
Sel fin, quart, 3 Ibo.
Sel fin, quart, 5 Ibo.
Sel fin, quart, lbs.
Sel fin, en quart de 280

Ordinary fine
Fine
Dairy
Cheese

Gros sel, sac
ORGE

0.00 0.07
" o.o8 0.10
" 0.041 0.05

0.00 0.90
o.18 0.22
" .35 0.50
0.00 0.50
0.32 0.35
0. 221 0.25

" 0.23 0.27
o.18 0.20
o.16 0.20
0.23 0.25
o.6 0.20

1.30
0.00 0.40
2,95 3.05
0.00 2'95
2.80 2.85

lbs.
0.00 1.80
0.00 2.05
0.00 2.15
0.0o 2.4
o.60 0o.65

Nous cotons:
Orge mondé (pot) sac 0.00
Or ge mondé (pot) baril o.oo

d'un sac lb. o.oo
Orge mondé (pearl) sac o.oo
Orge perlé (pearl) lb. o.oo

LEGUMES SECS

3.45
7.25
0.041
5.10
0.05

Très bonne demande pour petits lots.
Nous cotons:

Fèves de Lima de Cal., lb. o.o7i o.o8
Fèves blanches, Can. lb. o.oSå o.oSi
Fèves jaunes minot 2.00 2.10
L.entilles rouges, par sac lb. o.041 o.o6
Lentilles par sac lb. 0.06 0.07
Pois Verts No i lb. o.o4 0.05
Pois cassés le sac 0.00 3.80
lté-d'Inde à soupe, cassé,

le sac 0.00 2.60
RIZ

Bonne demande.
Le marché primaire toujours très fer-

me et à la hausse.
Nous cotons:
Riz importés:

Riz Patna, sacs de 56 lbs.,
suivant qualité lb. 0.o5 o.oSI

Riz Carolina o.o9 0.10
Riz moulu (manque)
Kiz soufflé (puffed) cse de

36 paquets de 2 pintes 0.00 4.25
Riz décortiqués au Canada:
Les prix ci-dessous s'entendent f.o.b.

Montréal.
Qualité B. ste de 250 Ibm. 0.00 4.00
Qualité C, sac de 1oo Ibs. 0.00 3.90
Sparkle 0.00 5.20
India Bright (sac de roo lb) 0.00 4.15
Lustre 0.00 4125-
Polished Patna 0.00 4.45
Pear Patna 0.00 4.95
Imperial Glacé Patna 0.00 5.35
Crystal Japan 0.00 5.50
Snos Japan 0.00 5.80
Ice Drips Japan o.oo 6.o5

FRUITS SECS
Marché tranquille, sauf pour raisins

de Valence qui sont en bonne demande.
Nous cotons:
Dattes et figues:

Dattes en vrac i lb. 0.0 o.o6
Dattes en pqts de i lb. 0.07 0.071
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Figues sèches eni sac, 3
couronnes Ib. oi 0.11
7 couronqes lb. 0.ioi o.iil
5 couronnes lb. 0.11i 0.12à
ô couronnes IL 0.13 0.14
p couronnes .lb. 0.15 o.10b
16 onces btc 0.11* 0.12J
ici onces bte 0.08 o.081

Raisis de Corinthe Lb.
Corinthe Filiatras. cen vrac 0.07 0.071
Corinthe Filiatras eni car-

tons i lb 0.oS o.o81
Raisins de Malaga Lb.

Rideau bic 0.00 2.50
Balmoral btc 0.00 3.00
Oirléans bic 0.00 4.00
Royal Excelsior bte 0.00 4.80
. Raisins Sultana Lb.
En vrac 0.06 0.11
Cartons i lb. 0.15 0.îl6

.: Raisins de Valence lb.
Valence fine off Stalk bies

de 28 lbs. 0.00 0.071
Valence Sclccted, bics de

28 lbs. o.o61 o.0I7 i

.Valence Layers, 4 cour.,
bics de 28 ibs. 0.071 0.o81

Ralsim de Californie Lb.
Epépinés, paq. i lb., fancy 0.o0 o.ogi
Epéuunés, paq. i lb., choix 0.oo o.8

Noix et Amandes Lb.
Amandies Tarragone o.16 0.17
Amandes Valence écalées 0.35 0.37
Avelines 0.11 0.12
Noix Grenoble Mayette 0.14 0.15
Noix Marbot manque
Noix de Bordeaux écalées o.27 0.28
N oix du Brésil 0.14 0.15
Noix de coco râpées, àla lb. 0.00 0.25
Noix Pécan polies Jumbo 0.18 0.19
Noix Pécan cassées 0.00 0.00
Noix Tarragone 0.16 0.17
.leanuts non rôties. Sun 0.00 o *o81
l'eanuts non rôties, Bon TIon 0.00 0.091
l'eanuts non rôties, Coon 0.00 0.07
Peanuts rôties, Coon o.o8J 0.09
J'eanuts rôties G. o.o9 0. 10
l'canuts non rôties, G. 0.00 0.07*
l'canuts rôties, Sun 0.10 0.11
Peanuts rôties, Bon Ton 0.11 0.12
Pruneaux 30/40 0.00 0.12
P'runeaux 40/50 0.00 0.11
Pruneaux 50/6o 0.00 0.10
Pruneaux 6o/70 0.00 0.091
Pruneaux 70/80 0.00 0.09
Pruneaux 80/90 0.00 o o81
Pruneaux go/îoo 0.00 o.o8

Fruits évaporés Lb.
Abricots, boite 2S Abs. 0.00 0.15S
Nectarines 0.09J 0.11
Péclies, boites 25 Abs. 0.00 0.121
Poires, boîtes 25 lbs. 0.00 0.14
P'ommes tranchées, évapo-

rées ' bics de 5o Abs. 0.00 0.11
Pelures de fruits Lb.

Citron ôo.îoi 0.11
Citronelle 0.161 0.17
brangze 0.111 0.12

CONSERVES ALIMENTAIRES
Conserves de Légumes

lionne demiande sur toute -la- ligne,,
*nir"14 poti r besoins imméUît-ï sêulëent.

Nous cotons:
Noi NO 2

Asperges (Pointes), 2 Abs. 2.05 3.00
Asperges entières can.,2 lb. 0.00 2.50

Asperges Californie, 2 Abs.
Lpîîîal uls 2 lus.
betteraves tranchées, 3 lu.
bie d'ilIUc À lD.
bitci< SlUme eni épis, gai.
Laisup, blc a IL#.. <lOZ.
i.atoup au gai. Ouz.
tiaîntopîgisuia iotel, boite
tampiguîms irr choix

~ cîîoix, mes
uhux ue Il.lIc Ai*V 1111

LTrUAx-fleurs 2 lDs.
Citrouilles 3 Alus.
Citrouilles gai.

ltpinards 2 ibs.
1%p nards 3 Abs.
LinarUsmd blc

Fïvs ý01,êpn Wa, 2lbs
VLtvtb %'crtes 2 1bs.
Fèves de Lima 2 lbs.
Flageolets importés bié
H-aricots verts imp. bte
Macédoine de légumes, bit
Marinades eni seau, 5 gai.
etit5 Pois imp. moyens utC
Petits puis îînp. mi-tins,bte
veluîs Pois imp., fins, bte
Petits pois imp. ext. fins, bic
Lrtit5 pois hflip., surfins, bic
l'ois tan. L~ngtish G,.arden
ti-os i-an. L.aiy June
l'ois Sweeî Wrinkied
Pois tan. Ext. Fine Sifîed
Succotash 2 lbs.
Tomates P. S. 1., 3 Abs.
Tomates P. S. I., 3 lbs. non

livrees
Tomates, 3 Abs. doz.
Tomates, gali.
Truffes, i boite

Conserves de frui
Bonne demande.

0.00 .3.65
0.00 k.Luu
0.00 I.JU
0.95 0.97à
0. uu 5. DU
0.00 o. 65
0.00 5.1»
0.13 0. 14
0.19 0.20u
0.17 0.16
0.17 0.16
0.00 1.05
0.00 0.95
2.75 3.uu
0.00 5.30,
0.00 1.271
0.0
0.1
o.9

0.0
0.1
0.1
0.1
0.1
0.1
0.1
0.1
0.1

(~m
0.c
0.c
0.c
0.c
0.c
0.c

5.1
te

Par doz. ,groupe Nc
Ananas coupés en dés.

- -- - îilb.
Ananas importés 2à Il)-.

Prunes de Californie. 2* lb. 0.00 2.74
l'runes <jrcengage, sirop

épais 2 Abs. 0.00 1.30
Rhubarbe Preservcd, 2 ibs. 0.00 1 .e
Rhubarbe. gaîL 0.00 3410u
Fruits sons verre, flacons de a chopine:
b*raises doz. 0.00 3.00
Péché$ . doz. 0.00 1.85
i.cribcs blanches doz. 0.o0 2.25
Cerises noires doz. 0.00 2.40
Framboises doz. 0.00 2.4o
bMùrcs d=z O.oo 2.40
Gadelles rouges doz. 0.00 2.40

Conserves de poissons

0 1.77* Très bonne demande.
2 0.13 Nous cotons:
71 1 -vu Anchois à l'huile (suivant
7à 1.00 formai) doz.
0 1.35 Caviar i lb. doz.
31 0.15 %taviar à Ilb. doz.
3 0.17 Crabcs à Ilb. doz.
0 0. î6 crevcttes cen saumure, i lb.
0 2.25 Crevettes sais saumurec, i lb.
1 0.îli î'innan fladhles doz.
1 0.12 Harengs frais, importés,
6 0.17 doz.
7 0.18 Harengs marinés. imp.
anquent) Harengs. aux Tom., imp.
)0 1.35 Harengs kippercd, imfp.
)0 1 .40 Harengs imp.. bic 100, bte
>0 1.45 Harengs Canadien Kippercd
)0 1.75 Harengs. Canadiens, sauce
)o 1.15 tomates
)o 1.0>5 Harengs Labrador bri.

~ 000 arengs Labrador J brl.
0.0 Homards, bic plate, i lb."«

)0 1 .65 Homards, bic plate, * Ilb.
)0 5.00 Homards bic haute, i Ilb."
)0 5.40 Huîtres ?solid meat), s oz.

doz.
i - Huîtres (solid meat), ici oz.

doz.
>, No 2 Huîtres i lb.

Huitres 2 Ibm.
00 2.25 Maquereau, lin i Ilb., la doz.

U.u..~ 3.25

1.6o
3.00
7..00
3. 75
1.00
0.00
1.35

1.10
1.40
1.35
1.45
1.70
f. os

4.50
345
7.20
3.00
1.40

1.40

1 .45
1.05
1.40
1.70
1 .75
1.10

1.15 1.40
0.00 5.75
0.00 3.25
5.60 5.7
2.90 3.00
5.40 5.50

0.00 1.40

0.00 2.00
0.00 1.40
0.00 2.25

Ananas entiers (Can.> 3 lu. U.1k 2.30 Morue Nd 2 lb. (nn~
Ananas tranchés (tan.> -, iv. u.,O 1.75 Morue grosse en quart Ilb. ,manque)
Ananas râpés (emp. Can.) Morue grosse eni quart IL o.06 o.061

2 Abs. 0.00 1 .771 Royans .au!x truffes et aux
Bluets Standard duit. U..>o 1.25 achards - bte 0.ý17 0.18
Cerises rouges avec noyau, Sardines canad. J bic 0.37 0.38

2Abs. 5i5JSriecn. ibe S .030
Fraises, sirop épais 2 ls. O-q 2.4 Sadiesfanaies btes 2.90o.

1. ass(coniitures) 1.35 -2-20 Sardines «françaises, J btes 0-,2 0.50
Framboises, sirop épais,' Sardines Norvège (J bic) 7.5o 11.00

2 ibS. 2.12à 2. 15 Sa rdines Norvège (* bic> 17.n0 18.00
Gadelles rouges, sirop épais Sardines lqoyan à Ahuile, 1 0.40 0.42

2 lbs. 1.971 0.00 Sardines nsarêtes 0.'23 0.24
Gadelles noires, sirop épais Saumon Labrador ioo lb&- o-.oo 8.50

2 Abs. 2.90 0.00 Saumon rose Cohoea, Fra-
Groseilles, sirop épais, 2 ser River, boite plate o.Qo 1.20

Abs. 0.00 2.00 'Saumon rouge:
Marinades can. i gal. gai. o.00 o.8o Horse Shoéetc Clover Leaf,
lJlaves, i gai. gal. 1.271 1.79 boite basse, i lb. doz. o. oo 0.90
l'éches jaunes 2 Ib S. 0.00 î .90 Horse Shi et Clover Leaf,
Pêches 3 Abs. 0.00 2.90 boite Plate,ý i lb. doz. '.00 2.90
Poires (artlett) 2 Abs. 0.00 i.8o Saumon rouge Sockeye
Poires '3 Abs. 0.00 2.40 (l4ivers'Inlet), bic hau-
Pommes 3 lbs. 0.00 1.10 te, i lb. doz. (manque)
bàures ciroly épais 2- lbs._o.01 r- o Sumogroigedupnteimps, - -

P~a~e~tndrd-660003.05 ,bte haute, i lb. doz. 0.00 2110
Prunes Lamson, sirop épais Saumon Humpback, i lb.

2 Abs. 1.10 1.15 doz. 0.90 1.00
Prunes Lombard, sirop éuais Truite des lacs, keg100 Ilb. 0.00 7.00

2 lbs. 0.00 1.021 Truite des meha io0 Ibs. 0.00 7.25

0.
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Truite de mer, %i quart o.0o 6.5o
boite haute, i. lb* dit. 1.521 1.55

FRMOMAGES IMPORTES

Bosne demande.
Un cote le fromage de Gruyère:
Fromage entier de 2ôt lbs. ou de 8o

lbs., 28C à 30c la livre.
L~n quantite nmoindre, 28C la livre.
L.e fromage de R<oquefort se vend de

32c à 33C la lb. et le Limbourg, 22C la lb.
On cote encore.

Gorgonzola IL 0.25
Ladai IL 0.34

PRODUITS CHIMIQUES ET
DROGUES

Nous cotons:
Acide borique, bris de 336 lbs., IL o.10
ttîuii, Damis ce 330 Iba. lb. o.oil
Alun, barils de 112 lbs. lb. 0.02
Arcanson, Ilb. 0.031 0.041
blanc de céruse, bris de 336 lbs.

zoo lbs. o.65
L'ois de campêche, pqt de i lb. 0.031
btorax eui cristaux, bris de 336

Abs, lb. 0.05
Borax en. poudre, bris 112

Abs, lb. 0.05 0.06
boules à mites lb. 0.00 0.00
Cainomille lb. o.00 0.30
L.ampéche (Extrait de):

b)oites de 12 lbs. IL o.oo 0.08
boitcs 24 lbs., pqt. i lb.»' 0.0> ci.o81

Camphre, la livre 0.00 0.80
Carbonate d'ammoniaque,
brIS 112 lbs. 4 1bs. 0.15 0.20
Lire blanche lb. 0.40 0.45
Couperose, bris 370 Ilb. IL 0.01 0.02
Crème de tartre lb. 0.24
ueiahîne rouge en feuilles IL 0.bo
(Gélatine blanche en feuilles, lb. 0.35
(îelatine Knox en feuil., doz. 1.25 1.30
Gomme arabaique IL. 015 o.i6
Hloublon pressé IL (manque)
Lessive commune doz. 0.35
Lessive commune grosse 3.75
Paraffine pour cierges, lb. 0.10 0.12
Plâtre à terre, sac ioo lbs.. sac 0.70
Poudre insecticide lb. o.0 0o .50
Résine blanche lb. 0.031 0.05
l!1ksine G.. suiv. quant. lb. 0.031 0.05
Salpêtre en cristaux, bris

112 lbs. lb. 0.041 0.06
Sel à Médecine 0.01 0.02
Sel d'Epsom sac 224 lbs., lb. 0-oî1 0.03

. at-. i 12 lbs. 0.00 2.00
Sola laver:

Sacs 224 lbs., '00 lbs. 0.75 0.80
Soude caustique en mor. lb. 0.00 0.02à
Soufre en bâtons, bris 336

lbs. lb . o.011 0.03
'-uire moulu sacs 112 lb. 1-65 1.70
Tourteaux de lin moulu, sac 2.20 2.30
'Vitriol, bris o.o6j 0.07

BOUGIES, CIERGES' ET HUILES
DE SANCTUAIRE

Nous cotons:
B. Paraffine- en vrac, boite

6 à-i lb Ilb.
12 à la lb. lb.

.alrîne, 6- à la lb
1>Paraffine, 12 à la lb.
BStéarique, 14 oz. 6 et 12
BStéarique, î6 oz. 6 et 8

Cierges 'approuvés Ilb.
Hiuile de 8 jours gallon

le 40
0 .00
0.00
0.08
o'.o81
0.00
0.14
0.00

1.20

lbs. :
0.071
0.10
0.09

k0.091i
0.124
0.*15
n.37§
1.30

PLATS EN BOIS

Nou*s cotons:
Carrés de i lb., crate 0.00 0.371
Carrés de z lb., crate, 500 0.00 0.771

Carrés de 2 lbs., crate 0.00 0. 4â
Carrés de 3 lbs., crate 0.00i 0.50
Larres de s lbs., crate 0.00 0.05

Sac en popres, augmentation de 71
P.C.

CUVETTES EN BOIS

Nous cotons:
Cuvette No o, la doz.
Cuvette No i, la doz.
Luvette No 2, la doz.
Cuvette No 3, la doz.

BALAIS
Nous cotons:
tvçc ila'ist.i*L' ordinaires

5 cordes
4 cordes
3 cordes
2 cordes
Mêlés de jonc, 4 cordes
A longs manches

Avec J8Niches bambou:
4 cordés
A, long niancjje
lYentant, 2 cordes
D'enfant, z corde
Manches de faubert (mop),
Corde à linge, 5o pds. doz.

10.50
O .50

7.00

La dot.
0.00 4.25
0.00 3.50u
0.00 2.75
0.00 2.50
0.00 3. 10
0.00 3.50

4.25
3.00
0.00
0.00
doz.
0.00

.EPINGLES A LINGE

Epingles ordinaires:
Boites de 5 grosses

Eipngles à ressort:
Boites de 2 grosses 1
Corde à linge, oo pds. doz.
Coton à chandelle lb.
Câble Sisal, 7/16 et Plus
t-able Sisal, il
Câble Sisal, 5/16
Câble Sisal, J
Câble Sisal, 3/16
Pi'iîe de cutîon, 4 brins
Ficelle de coton, 3 brins

Escompte 51/.
Ligneul No 8
Ligneul No ici
Ligneul No 12

Ligneul No 15

PAPIER D'EMBALI
Le papier manille, 13 x 1

18C.
i ,îpier Manille en rouleaux
Papier brun en rouleaux
MECHES, BRULEURS E'

DE LAMPES

Nous cotons:
Mèches No 2
Mèches No i
Mèches No o
Brûleurs No 2
Brûleurs No i
Brûleurs No o
Brûleurs, dessus verre (A),
Lheminées (first), No 2

tlleurs, dessus verre (B),
Cheminées (first), No 1
Cheminées (first), No 0
Cheminées (climnax), No 2
(Slîeminéées (climax), No i

la bte

a bte
0.00
0.00
0.00
0.00
0.00

5 .5w
3.50
1.10
o.8

1.20
1 .50

0.70

0.00

1.-900.31

o. 0)
o. lot

Graisse aut mien.
Boites de i Ilb. (par 3 doz.),

doz. 0.90 0.95
lloites de 3 lbs. (par doz.), doZ. 2.50

HUILE D'OLIVE

Nous cotons:
H-uile Loublon:

P'intes
Ciiiliells
i cliopinles

L'huile d'olive
Cotée:
Qrts
1 ts
Ipts

HUILE

Nous cotons:
Bouteilles (le I oZ.

Ii1tcihlcs de 2 oz.
Bouteilles (le 3 oz.
1-outeîlles de 4 Oz.

0.00 3.00
0.00 1.30
0.00 0.()5

Liarton et Guestier est

7.75 8.00
4-171 4.50
2.45 2.50

DE CASTOR

Grosse. Doz.
$3-60 $0-35

5.00 0.45
6.00 0.55
7.25 0.65

HUILE DE FOIE DE MORUE

Nous cotons: $i.îo à $1-25.
Btouteilles carres (lc 16 onces, $37

la douzaine; chopines, $2.4o la douzaine;
J chopines, $1.75 la uouzaint.

HUILE DE COTON
Ninis cotons:

Au baril 1.00 1.20
HUILE DE RICIN PHARMACEU-

TIQUE
Nous cotons au quairt,' par livre, 9c;

le galhlon. $i 20o; cii estagnon, par livre,
9c à ioc.

VASELINE
0.00 o. lot Nous cotons:
0.00 0.114 "Bleu Seal",
0.25 0. 251 lanichie No i grosse 10.00
0.22 0. 221 Illanclie No 2 '~19.20

Jaîune No i1 6.72
0.00 o.63 Jaune No 2 ' 14.40
0.00 0.70 2e qualité No i1 4.68
0.00 0.75 2c qualité No 2 ~ ' 7.50
0.00 0.82 Jaune No i doz. o.6o

J aune No 2 doz. 1.25
,AGE 5 oii>el% sur les prix cotés à la
7, est coté grosse et net sur les prix à la doz.

HUILE DE PÉTROLE
0.03,
0.03ý

r' VERRES

lb.
lb.
lb.

doz.
doz.
doz.
doz.
doz.
doz.
d oz.
doz.
doi.
doz.

0.19
0.14
0.11
oi.83
0.65
0.6-

1.00
0.44
0.41
0.62

0.46

SAVON DE CASTILLE

Le savon de Marseille en seau se vend
$.4.25 la caisse et de 9c à loc: la livre,
poids net, blanc ou marbré.

GRAISSE A ROUES

On cote:
Graisse Impérial, en lots d-e

grosse dçz. 0.521
Caisse de 4 doz. doz. 0.55

Nous cotons:
I'rats Astral Oul
Standard Acme
Pétrole canadien

gaI.
legaI1.

le gaI.

o. 201
0.17
0. 15a

GRAINS ET FARINES
Marché de Chicago

N''is- cotons:
B ýlé--

S c1)t.
l)éc.
M a i

M ais-
Sept.
D)éc.
Niai

A voine-
Sept.
I ér.
M ai

6-)c
.52 1ý C

3ý2 5c

323ýc

3 4 / c

()>1 i/ c
<>0 41c
95 c

67V/2C
.51 g
51 vc

32C
31 XC
34'4 c

92C
9074ý c
95 9C

6qc
5Y4C

52C

32.XC
32!4C
34 </2c

Marché de Montréal

Grains

La demande étrangère pour la nouvellc
récolte dlu blé Manitoba du printemps se
maintient assez bonnc et, comme les prix
offerts sont sans changement, on remar-
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que qu'il se transige un peu plus d'affai-
res. Toutefois, à cause des difficultés de
transport océaniqe, les exportateurs ne
font aucun profit aux prix offerts. Le
marché local de l'avoine est fort au prix
de la nouvelle hausse. La demande est
bonne aussi bien pour l'exportation que
pour les petites quantités.

Nous cotons:
Blé du Nord No 1 o.oo 1.05
Blé du Nord No 2 0.00 1.03
Blé du Nord No 3 0.00 0.91
Blé du Nord Feed o.56 0.58
Avoine C.W. No i Ext. Feed o.5î o.5î1
Avoine C.W. No 2 0.511 0.52
Avoine C.W. No 3 0.50S 0.51
Avoine Qué. et Ont. No 2 manque
Avoine Qué. et Ont. No 3 manque
Avoine Qué. et Ont. No 4 manque
Sarrasin (48 Ibo.) .. .. .. o.oo 1.25
Blé-d'inde séché au four 0.00 0.93
Blé-d'inde jaune No 3 .. 0.00 0.81
Orge moulée .. .. .. .... o.6o o.65

Farines.
La demande de source européenne

pour les farines de la nouvelle récolte de
blé du printemps est assez bonne. Com.
me les prix offerts s'accordent avec ceux
les meuniers, il se fait un assez bon vo-

lume d'affaires d'exportation future. Il
n'y a pas de changement sur le marché
local; les prix sont fermes et les ventes
sont assez actives.

Nous cotons:
Patentes du printemps:

Royal Household ...... 2 sacs 5.8@
Five Roses ......... 2 sacs 5.80
Glenora ............ 2 sacs 5.30
Harvest Queen.. ...... 2 sacs 5 30

Fortes à Boulanger:
Bakers Special ........ 2 sacs 5.1o
Manitoba S. B. ........ 2 sacs 4.70
Keetoba ............ 2 sacs 5.10
Montcalm ............ 2 sacs 5.1o

Patentes d'Hiver:
Straight rollers .. .. .. .. 2 sacs 5.o
Hurona (à pâtisserie) .. 2 sacs 5.80
A do . .. 2sacs 5.30
Farine de blé-d'Inde blanc pour

boulangers .. .. .. .. .. 2 sacs 4.75
Farine de blé-d'Inde pour engrais,

2 sacs .................
Farine d'avoine:

Avoine roulée, M'ac de go Ibs .. 2.321
Avoine roulée, baril ........... 4.90

Issues de blé: en sacs
Son Man., au cher, tonne.. .. .. 21.oo
Gru Man., au char, tonne .. .. 26.00
Middlings d'Ontario, au char,

tonne .. .... .. .. .. 27.00 28.oo
Moulée pure, au char ., 32.00 34.00
Moulée mélangé*, au char 30.00 31.00

FROMAGE

Marché anglais
FROMAGE

Marché anglais
MM. Milîs & Sparrow-nous_ écrivent

d-Ltondres à la date du 6 septembre
1912:

Canadien - Le marché se maintient
en force et les prix du fromage canadien
sont encore augmentés.

Néo-Zélandais - Il n'y a pratique-
ment rien à offrir.

Nous cotons:
Canadien nouveau,

haut choix, blanc 66/o à 67/o à 68/o
Canadien nouveau,

haut choix, coloré 67/o à 68/o

March. de Québec
La Société Coopérative Agricole deà

Fromagers de Québec fait rapport de la
vente de fromage du 12 septembre 1912
au Board of Trade, par Aug. Trudel,
gérant.
Quant. Quai.

635 btes choix

640 btes choix

677 btes No i

681 btes No i

644 btes No 2

Acheteurs Prix
Blanc

G. D. Warring-
ton 135

Hodgson Bros.
& Rowson Ltd. 13 î/t6
Geo. Hodge &

Son Ltd. 12 15/16
Lovell & Chrst-

mas Ltd. 12;J
Lovell & Chrst-

mas Ltd. 12-4
Coloré

379 btes choix 12 13/16
refusé

401 htes No i Lovell & Christ-
mas Ltd. 12-4

139 btes No 2 A. J. Brice 12 2r/16
Marché de Montréal

Haut choix, de l'Ouest, blanc
Haut choix, de l'Ouest, coloré
Haut choix, des Cantons de

l'Est
Haut choix, de Québec
Seconds

14 à 14à
14 à 14à

131 à 131
131 à 131

13à à 131

BEURRE

Marchés anglais
MM. Mills & Sparrow nous écrivent

de Londres à la date du 6 septembre
1912:

La température s'est beaucoup amélio-
rée durant la semaine, mais, malheureu-
sement, la campagne a souffert de grands
dommages à la suite des pluies excessi-
ves. Pour la deuxième année consécutive,
la récolte du foin est manquée.

Danois. - Le marché est ferme et les
prix sont sans changement.

Sibérien. - Les arrivages de la semai-
ne sont faibles. se chiffrant à peine à
8.ooo barils, et le commerce semble avoir
été plus actif par le fait de la réduction
des prix pour les qualités secondaires.

Français. - Parmi les acheteurs régu-
liers, ce beurre est en demande cons-
tante.

Irlandais. - Le marché est un peu plus
ferme, surtout pour tes meilleurs beurres
de crêmerie dont la production semble
diminuer. D'un autre côté, les fabriques
sont assez bien remplies et leurs prix
sont relativement bas.
- Australien. - Le commerce est lent et
il n'y a pas de demande pour les articles
en magasin. Selon les derniers bulletins,
le beurre de la nouvelle saison n'arrivera
pas avant la première semaine de novem-
bre, de sorte que les magasins ont le
temps de se décongestionner.

Néo-zélandais. - La situation reste la
même. Les fabricants ne semblent pas
disposés à-vendre-leurs produits de sai-
kon au-dessous de 124/5 de c.i.f. et, jus-
qu'ici, les acheteurs restent muets.

Nous cotons:
Danois, haut choix 127 à 129
Russe, haut choix io6 à 1o8 à io
Russe, choix 94 à 98
Russe, pour la pâte 90 à 92

Australien, haut choix, salé io à 112
Australien, haut choix, sans sel 114 à I16
Australien, choix, salé 102 à io6
Irlandais, salé 114 à 116
Irlandais, sans sel 116 à 118

Marché de Québec
La Societe (coopirat.ve Agricole

Fromagers de Québec fait rapport de
vente de beurre du 13 septembre 1î
au Board of Trade, par Aug. Trud
gérant.
Quant. Quai. Acheteurs Pri
476 btes choix The Swift Can-

adian Co. 2;
193 btes No i G. D. Warring-

ton. 26
81 btes No 2 Hodgsoo Bros.

& Rowson Ltd.
128 btes Pasteurisé LovelI &

Christmas Ltd. 27
Marché de Montréal

Haut choix, de crémerie 271 à 2
Choix de crémerie 261 à 2
Seconrs 261 à 2
Beurre de beurrerie 22J à 2.

OEUFS
Il n'y a pas de changement sur le ma

ché local. Les prix sont fermes et le
ventes actiipes.

Marché de Montréal
Choisis
No i
No 2

29 à 3Y
251 à 2<
21 à 22

FOIN PRESSE ET FOURRAGE

Marché de Montréal
Les arrivages sont plus considérable:

mais comme la demande est bonne pou
l'exportation et la consommation loca
le, le stock ne s'accumule pas.

Nous :o.,>ns comme suit, au char:
Foin pressé No i 15.oo î6.o
Foin pressé No 2 extra 14.00 15-o
Foin pressé No 2 bon 13.00 13.5'
Foin pressé No 3 12.00 14.5(

Foin mélangé de trèfle 10.00 11.0

PEAUX VERTES

Très bonne demande.
flneuf inspecté.. ....... 00 13.00
Veau 0.00 o.18
Niouton (avec la laine) chaque 1.30
Mouton &sans laine) chaque o.oo o.65

LEGUMES
Céleri, le paquet
Betteraves le paquet
Carottes, le paquet
Navets, le paquet
Oignons Egyptiens, crate
Panais
Patates nouvelles, le sac
Persil, la doz.
Poireaux, la doz.
Raifort la lb
Salade de Montréal, doz. .
Salade de Montréal, pomm

doz.
Haricots Verts, panier
Ilaricots Jaunes, panier

La caisse
Concombres, doz.

0.30
0.15
0.10
0.10
0.00
0.10
0.00

0.25
0.10

0.40
0.10

0.10

0.35
0.35
0.50

0.00

0.40
0.25
0.15

0.25
2.50
0.25
o.80
0.30
0.20
0.45
0.15

0.15

0.40

0.40
0.75
0.10

FRUITS VERTS

Bananes, régime (en crate
très rares o.oo 2.50

Citrons Messine (300c) 0.00 4.50
Mandarines .. .. la boite 0.00 0.00
Prunes 0.00 1.25

Oranges Navel 4.00 4.50
Péches, la cse 1.00 1.25

Poires, crate 3.00 3.50
Pommes Walty 3.00 3.50
Pommes St-Laurent 0.00 3.50

ée
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Table Alphabétique des Anonces
Agent demandé .... ..... 58
Amatite Roofing ......... Si
Asaurane M St-Raya . 37
AlleCofl Milk ....... il

Baker &Co. (Walttêr).
manque de Mo itrési ...... 4
Banque d'Hcchelage ... 40
Banque Nationale........40
lanque Molion .... ...... 40
Banque Piovinciale ....... 4o
Bélanger & Bélanger ... 39
Bonnet 1. G....... ..... . 51
lurden blilký..Couvert 1
lowuer, S. P. & Coa........ 9

Brititb Colonial Pire Aus... 37

Canada Cernent Co., Ltd... 54
Canada Lite Assurance Ca . 37
Canada Suger ............ 14
Canadien Ni r.' eru Ry. .44
Caîtadiau Ilacific.......... 44
Cati. Causal Rubber.- 52.53
Canadien S t Coa......... iS
Canadian Shreddc d Wlcat ii
Carreras & Marcianus..**1 7
Charbonneau Elle ......... 8
chauvin, Baker & Walker. 39
Chnrch & Dwlght......... 12
Cie Con. Prod. Agricoles. 13
Cie d'Assurance Mutuelle

du Commerce..... ..... 37
Cie. des M~oulins dn Nord 13
Clare Bras ............. 5
Clark, Wm .... .......... 21
t. hialini ý.1ephens .......... 50
CAMPtnir biiliP Pr. CRIS. 29

coamun, Bras........... 22
CottaxgBart .............. 38
Canillald Auguste ........ 38
Cumner Dowswell.......48

Demaiîeau Alez ....... 31
DtvinaR. 1J.......... 38
I>ewaia Whiskey.......... 7
Dom. Canners Co., ltd 3
Dom. Cafrlrdge ......... 47
Dominion Register......6
Dougall Varniah Co...5
Dupré P. L.. W. & Cie. 10

Edwardsburg Starcb Cc.Ltd. 4
Esinhait & .vins ........ 36

Pederal Life Assurance Ca. 36
Fels &Co............. 1
Pidelity Phoenix Pire Insu.

iance Ca ............. 37
Foaî:ds à vendre .......... 5s8
Font ie Hevri .......... 38
Forget Rodolp e .... .... 40
Portier JOsePb........... 38

Gagnon, P.-A........... 38
Garand, Terroux & Cie... . 39
Gtunin, Trudemn & Cie..13
Gibh. Alez ...... ........ 5
Gillett Co. LIA., [E. WV.] 22
Gonthier & Blidgley ..... .38
Grand Trunk Rt ilwaY .... 44
Greni.r J. A .... ........ 38
Gunn, Langlois & Cie .... 9

Hampson Robert ......... 37
Il tel Normanudie .... ..... j6

Hotel 8outbern.......... i
Hotel New Victoria,......38
Hurtean, Williams & Cie.. 8
Hutton las ............. 44
Iniperial Tobacco.... ..... '9
Imj.erlal Vam="l Co ... S
Intercoloni J Ry ......... 40

Jacobas& Co............ il
Jonas & Co., Henri Couvert 2

Labrecqu? & P. lerin ... 3
Lacaille, Gendresu & Cie.. à8
1 aing Paekingr & Pi air. Con 15
L ike of The W~oods Cou ert
Lamarre & Cie, W ....... 38
LA Frévoyance ..... .... 37
La Sauvegar~de..........36
Leslie & Co., A. C ....... 44
Liverpool & London Globe 36
L yd Ltd .Edwsrd)...21
Lufkin Rule Coa..... .... 57
Marlon & Marion ........ 38
Martin-Senour ........... 46
Ilateragza A .............. 39
Malhewson's Sons ....... j6
Mathieu (Cie J. L.).....6
Mazweli & Sons (David) .. 56
McArthiur, A ............ 5
Metropolitan Lite Inat. CO.. 36
McLaren & Co.<I).K.) .... 5
hMcl.aren Ltd. WV.D ....... 12
Montbriand, L. R ... 38
Matîtreal Dairy Ca ........ 13
Mlontreal WVindow Cleatxiîg
Mooney Biscuit Mlfg. Co.. j8
Motrow Ecrew, Ltd., The

lobn ............... 5
?41t. Inhn P. »~ <'n. 10

National Acme Mfg. Co.. 48
Nova Seotia Steel Ca ... 4o
Nugget Polibh Ca. Ltd .... ia

Pink Thos , Ltd........ 5
Plouffe A. Melle ....... 3
Prévoyants du Caîîada.(Les, 36
Prevost & Bédard....1

Quebte Steamahlp..... i

Record Pkundry Coe.
10%et. Glose & bu'ivan.... 39
Rolland & lls, J. B.--38
Rowat & f............

Stanley Rules & Lcvels CO. 57
Slîetwtn Williams ........ 46
tihurley & Dietrich .... 5
SnapCo .......... ..... 15
Stouewall Jackson Clgars.. iîi
St. Chiarles Cond. 3111k Ca 15
St. Lawrence F'low- Miil 35
bt. Lawrence Suger Co. ... 16
Siin Lite of Canida ........ 37
Siimoîds Saw Ca ......... 43

Théàtre National.....
Tippet & Ca.. A. P.

Union Lite lI. Co ... 8
t'ni n Mutuel .......... 37
United Shoc Machiner7 Ca.

LIAd.... ......... Couvert
Upton & Co. %The T.). î 8

_Western As&. Ca .......... 36
WVhite Swan Spicea &

Cereala., Ltd ........
Willm & kurnertt .. 38

L' aut ne et
app -ochent.

V hiver

1 Le dessert préféré
pentlant ces saisons
est la confiture.

N'oubliez pas que

celle de

La Maraue
King

est su >érieure à.toute!
autre,' tant par sa'
qualité que par son
prix avantageux.

King,

Les confitures Marque King sont prépa-
rée 3 en seaux de 5 et 7 liv.es (couvercles à friction);

en pots en verre et en teiux en bois.

Labrecque & Pellerin
MONTREAL.

Provinees Maritimes
Provinces de l'Ouest

Agnt e J. Hunter White.

.J. J. Gilmoi & Co., Winnipeg.

Au Commerce. F
La Grande Vogue

de la

NOUVELLE FARINE ST. LAWRENCE
augmente de seMaine en semaine.

Les maître8-boulangers en reconnaissent la

supériorité ; les ménagères l'apprécent de

plus en plus; elle rel ré ieLt, la fine fleur des

meilleurs blés de l'Ouest Canadien.

4 Marques d'Egale Pureté:

Vos oommandes roevront notre meilleure attention.

The St. Lawrence Flour Milla Co.,
Téléphone Bell, Main 6741 Umited

1110 rue Notre-Dame Ouest, Montréal.

La& FARINE ST LAWRENCE. Blance et Pure
co.. le Loo

I

EN ECCRIVANTl AUX ANNONCEURS# CITEZ "-LE PR COUmR

I I



KETELOPOLITAN
Life. Assurance Co'y
:-: of New-York :-

(compagnie à Oonde sodJal)
Actf........... ........ 0=7S..
poicessa vigueuir aus tdé-

cembre sit ............. 12.007.138.
e lisiS. la compagnie a 1-

Mille eau& ndue pol-
ces pour ............. 27.139.000

Eclle a déposé entre les
matas du Gouvernement
canadien exclusivement
pour les Canadien$, en-
virea................. 10.000.000.

il y ia UpOl e 4. Canadiens amuis

WESTERN'
ASSURANCE CO.

IMCORPOREIL EN geih

ACTIF, au-deli de . . $3.2k',79-93

Dare Principal: TORONl10. Ost,
Hois, Gao. A. Cox. Président.

W. R. Daocz, Vice-Président.
W. IL HUBuLB. OérMât-Oérnéra.

C C. Fourn, Secrétaire.
Buseurnale de Mnturéal i

ai RUE ST.PIERRIL.
Rosi. Eizaau. Gérant

LA COMPAffNIE D'ASSURANCE

"FPEDEIRAL LIFIE"
Bureau Principal s HANULTON, Cas.

Capital et Actif - - 6g.~6 16
Assurances en force en igîo 2.187411
Surplus. 191i 32'9 973 0%

Contrats d*Assuan'ce 1. Plu" désIrable.
DAVID nECX rER, Président et Directeur-Gér.
C. L.. SWICENRV, Gérant. District de Montréal

Téléphone: Main 553

IESINIIÀRT & EVANS
Courtiers d'Assurance
Peu, Vie, Accident, Cambriolage,

Bris de glaces, Automobiles,
Responsabilité des Foncti >nnaires.

Agents principaux pour:

Ibo Scott'ish Union & National lus. Ço,
d'Edinbourg.

fiffrman Anierican Insurançe Cou
de New-York.

Bureau: EDIFICE LAKE of Ihe WOOD,
39 rue S!SSacreoent,

MONTREAL

LEC PM COUtAmT

Àsuances
L'EPARONE DU PERSONNEL

(Suite)

La Compagnie Métropolitaine a éta-
bli un fonds d'épargne auquel tout em-
ployé, après cinq ans de service, pourvu
qu'il reçoive un traitement annuel de
pas moins dc $3.000, peut contribuer
jusqu'à concurrence de 5 pour cent. La
Compagnie ajoute 50 pour cent aux dé-
pôts. En cas de retraite. si elle n'est pas
<lue au décès, à la vieillesse ou à l'inca-
pacité, la contribution de la compagnie
reste au fonds pour le bénéfice des autres
déposants. Le taux d'intérêt gagné ut
(le 5.32 pour cent; y compr;s le bénéfice
total décrit plus haut, il dépasse neuf
peur cent. Plu% de 6 ooo emo)loyés, soit
plus (le la moitié du Prsonnel. sont des
déposants. et leur fonds total est d'entvi-
ron un million et quart de dollars.

La force administrative compte envi-
mnn 3.800 personnes aux bureaux-chefs.
Elles ont droit au sanatorium tout com-
nme le personnel d'action. Le fonds d'é-
pargne du personnel est disponible pour
elles et elles comptent près de 2.100 dé-
posants dont la contribution s'élève à
environ $3.oooo. Le bénéfice du fonds
est illustré par le cas- d'un des commis
du bureau-chef. Il a déposé $1,39o et son
fonds s'élève à $2.282. Ln commis Je
bureau de district a dép sé $4-,.1; Al a
reçu $1.142 lors de sa retraite pour cau-
se d'invalidité.

Les commis du bureau-chef ont droit
a leur lunch gratuitement. Ils sont con-
fortablement logés et la moyenne d'air
libre pour chacun est de 500 pieds cu-
hes. lis ont des cabinets pour leurs ha-
bits, un service gratuit - de serviettes,
l'usage d'un gymnase, d'une bibliothè-
que et des livres, l'instruction de l'anà-
glais commercial, un cours de grammai-
re, de composition et de correspondan-
ce commerciale, un cours de sténogra-
phie et de' clavigraphie. Toute l'instruc-
tion est pratiquement gratuite. Ils ont
droit à deux semaines de vacances et à
leur plein salaire, la période des vacan-
ces augmentant avec la duréc du servi-
ce et sans déduction pour la maladie &
mloins que les absences couvrent plus
de douze jours. Il y a une association
athlétique avec tennis, basebaîl, football,
basket bail et jeu de paume, une société
chorale, toutes aidées par la compagnie;
une salle de danse pour les jeunes filles
et une grande salle de réunions. Le bu-
reau-chef est assuré d'un service médi-
saI pour lequel la compagnie fournit une
garde-malade en Chef, avec un bureau,
chambres de repog pQUT hQgmies Ct fcniý

IPARCS Ue.T floaudemue~g que su de al'iupwt MqUs

= AO Pas le~ leu ira 160
sisse que e de alporte quelle

copagnie. su k~

QIJEa ef iité dec ce ce«
autrefl"mutsue

40 PAR« s gn am et.e'Pbsme de
Qu M feoinê. sout urne gares.

tte de àue pour l Stesuh
futurt.

se PARS pardemmu tout. tue0 est tu
OUR5 e.mpssIie cana dienne.

lentLati Provine de
Qudbk.c peur le b6ainlee die
moer

luge seelis 8 Pisse drAruse

»MONTrlAIL.

tif,

luêtrsale ail Canada. SUreu@ Chef à Momnral.

Sir X. 9. Clouston. Bart., Président. Sir Alei
sudre Lacoiste. M. Chevalier. Xcr.. William Moi,
ses Uacphemn, 5cr., T. J. Drummond, ver.

Gardner Thompeon, Gérant
S.W. Bizute, Assistant-Gérent.

Les Prévoyants du Canda
Assuraisse plend" de Pesseleu

CAPITAL AUTORISE 8500,000

Loeels de Parts de Prévennut 1

Parce que c'est un placement san

Parce que c'est avec la plus petite
prime, la plus grosae rente;

Parce que c'est la seule compagnie
à "ond&~ Social" faisant une spiali-
té du Fonds de Pension.

Bureau à Montr6al i

Chambre 22,
Ediflos "La Patrie"l

*ureau - chef,

85, rue Dalhousie,
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Usion Nutual IJfr Isurace

FRED. E. RICHARDS,
Président.

Valeur uueptée de Garanties Ca-
nadiennues. détenues par le Gouver-
nement Fédéral pour la protection
des Porteurs de Police, $î,2o6,576.

Toutes les polices émises avec
Diviendes Annuels sur paktment
d~ la prime annuelle de deuxième
amnée.

Ouverture exceptionnelle pour
Agents dans la Province de Québec
et l'Est d'Ontario. S'adresser à

WALTER L JOSEPH, G6runt
151 rue St-lacques, MONTRÉAL.

IBRITISI

COLONIA
Fire Inuac ompi

ASSURANCE INCENIJ

Bureaux : Edifice R,
Montréal.

2 Places d'Armes

A gents demandés
tout le Canada

I
I.

tues, uint chamibre de service, une salle
(le traitements. une chambre d'isolement
pou'r les maladies aigués ou accidentel-
les Il y a <les médecins de service, et
nu spécialiste pouîr les yeCux. les oreilles.
le nez et la gorge. La moyenne de pa-
tients durant l'année a été de 36 par
jour: pour ît-s quatre mois d'hiver, de
plus de .43. Le nombre de services a été
(le so.o00 durant l'année terminée en
juin. lesquels s'appliquent à environ
t rois- quart s po'ur les fetmmes et un quart'

pour les hiommeis. Les patients sont di-
visés rit trois groupes: ceux requérant
un secours immédiat; ceux ayant besoin
(le conseils pour un soulagement permna-
nient et à qui l'on conseille un traitement
chtez leur médecin de famille après s'ê-
tre asburé que leur deicure-tst conve-
nable. Le troîsiemec groupe se compose
de ceux <lui ont besoin d'avis quant atîx
vétemicnts, à la diète, à la pension, à un
endroit de Nacances; quant à la famille
et aux amis. Suns doute, les femime-'
composent ce groupe et la garde-mala-
de en chef est pour elle une mère,

Les assurés. L'oeuvre la plus iixupoi-

tante de la compagnie pour ceux-là.
c'est le service des soins. Des cartes
sont fournies aux assurés, au moyen
lesquelles ils peuvent faire savoir aut

bureau de district qu'ils sont maladles.
Les agents, au cours de leurs visites dc
perception, s'informent des cas de nma-
ladie, Les nurses visitent les bureaux,
reçois cnt les cartes, se consultent avecLLles agents et voient promptement aux

L malades. On fournit les premiers se-
co>urs, le patient est mis à l'aise et, s'il

any le faut, on fait appeler un médecin. La
nurse se met alors à la disposition du

lE médecin, fait autant de visites et reste
aussi longtemps qu'il est nécessaire. Les

oyal nurses ne sont pas appelées là où il a
langer de propager l'infection

Quelquefois, deux ou trois visites sif-

fisent; mais, dans d'autres cas, on en a
compté des centaines. La compagnie ne

dans reclame rien et ne déduit rien des ré-
clainations. E:nviron un million de visi-
tes sont faites durant l'année dans à peu
près tio vi00~lles et villages, au coût
d'environ un demi-million de dollars.

Au Canada, environ 6o localités sont
couvertes par le système et il se fait en-

________ viron 125,000 Visites par année. Le sys-
tème s'étend de plus en plus aux Etats-
L'ais £cLau-anada-A-Quéhe--Mont-
réal, une communauté de religieuses
ambulancières aide à l'oeuvre. Là où il

:e CO-, n'y a pas d'association, la' compagnie
emp>loie ses propres gai-de-malades. Par

P389.23 ce systénie, bien des vies ont été saut-
vees, bien des maladies abrégées.

C'est en vérité l'oeuvre de Dieu.

à suivre)
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LA CANADA LIFE
dans chacune des quatres dernièso
années, a gagné UN TAUX D'1NTÊ8.*T
CONSIDÉRABLEMENT AUOM814T*
et i912 laisse entrevoir une augmentat"a
sur 1911. L,intérèt est un Important
facteur de surplus et c'est sans doute ce
qui fait que, DANS CHACUNE DES 4
DERNIIËRES ANNÉES, la Canada 1.11e
a encaissé de PLUS FORTS VLRPL*US
que jamais dans l'histoire de laCooepagule

N. B. La mortalité favorable, et les
dépenses réduites, résultant d'une

-I BW-à-AD0INISTRATION, ont aidé
atteindre ce résultat.

CANADA UFE ASSURC CO",
Bureau Prinolpal, * Temonto.

L-ASSOLURANCE MONT- ROYAL
<COMP&gnt. Indbpeaate <lmoUidt)

luron,. 74m ? t teDaw Oues
Coin Bt-PranCoWsXavier. MONTIUAI

RODOLPU Yoxotrr 1r ffle f.
1. a CLBMENT. Ir.. Gérant-Géné ral.

ri ro.pmei.siteurac
rIUTUBLLE D CONM1ERCE

Contre I'inoendie
Lotit excédant 0400,000.00

DEPOT AU GOUVE1INEMENT
en conformté avec La nouvelle Lot des

Assurances de Québec, à Edouard VII, Cbap. 69.
nr et;ef Mi rue Gh'amiW tIeaswma

CAPITAL, U40090OOO

La Prévoyance
Responsabilité Patronale

Accldents, Bris de Glaces,
maladies, Contre le Vol.

Garantie de Fidélité,
Garantie de Contrata.

Bureau-Chef:» 160, rue St-Jacques,
NOUTnmUIL

J. C. GAGINE, Géramt.Géuérsl
Tel. Bel. Matin01 AOE!NTS DEMANDE&

SUN LIFE of CANADA
Actif ............... $ 43,900,885-98
Assurances en vigueur.... $164o572,073.00

Ecrivez au Bureau Principal, Montréal,
pour vous procurer la brochure Intitulée
"oProopère et Progressive."

Fldeilty.Pheuli lnsuraic
OF NWYR

Total de l'Actif - SW0;OS

Robert flampsm à Son, J s
1.5 air. joHN TUD arrfl

gentel
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ES'"~' PE!MPTEMEUTI

NANDOu a lloN. a'1s rue U.,tverslté,
ale e lrue ete-Catherlne. U4dilice de la

Ban que des Mi trebanda.

NEW VICTORIA MIOTEL
B. 1*ONTAIN13, PROPRIETAIRR

L'Hôtel dus ommis.voegeuro.
plun Américain. Taux, E partir de 12s.o

JOSEPH FORTIER
IF&btleant.Papelei

Atelier de Rglue aellure, yo
9 apjbe.ReUep et7ôaufmge.lari

tgis de de comptabilité.
Formules etfounitures de Bureau.-

210 rue Notre-Dame Ouest,
(&nle de la rue St.Pierre). MoirTD*AL.

PAIN POUR OIBBAUX est le *"cetta.,
SPd» fabriuu6 d*a1wô. six brevets. Mar.

cLaudia de ceiauce , rien ne peut raptr.
"We cora» valeur et cernms popularité.
Ches toms les foe.sseurs en vros.

L. R. MONTBRIAND
Architecte et Mesuareur,

39 le* S.-Aud Meatréal.

W. LMARRE & OIE
MARCHANDS DE

BObIS ]ET CRAIRBON
Foin, ?aille, Avoine, Etc.

630AYeueÂtwRter
630 Aenue Près St-jacques. St-Henrl

Corres6ondaneo sollicitée.
TimltPHowNE B= : WastMousr 6oq.
MA UCUXÂDS : 324.

ENTREPRENHURS et CONSTRUCTEURS
Peur vos emprunt@ dargent et pour

Voyez J. A. GRENIER,
00 ST.-Ai ERxailf. Tel. me.in 13ROI

Tel. Main 733

]LUBY
Pour les Cheveux.

R. J. DEVNS, Umitde. 1845 Netre-Dame O
MONTREAL

Renseignements
Commerciaux

Cessions
Grcenlay-Morrissettc, E. J., M. G.
Montréal-Cadieux, Albert, plombier;,

Caliard, Samuel, entrepreneur.
aSayabec - Abouasafy & Co., cession

judiciaire, M. G.
Shawinigan Falls-Trinblay, L. N.,

confiseur.
Sherbrooke - Prêcourt, E. E., hôte-

lier.
Windsor Milîs-Côté, Jos.. M. G.

Dissolutions de sociétés
Montréal-Agence de Produits Spé-

ciaux pour Familles;, Auclair, H. & .,

plombiers, H. Auclair continue sous le
même nom; CIev'er Fit Clotfiing Mfg.
Co.; Clairoux & Riciier, manufacturiers
<le chaussures; Dominion WVafer Co.;
Gauthicr, jean & Cie, marchands; Gold
& Cohen. confection; Kerkos & 'Nasio,
Kerkos Bros. succèdent; Mollins Food
<io.,-PhÏifippe Auclair continue sous le
iiéme nom; Normandin, Prance & Cie,
manufacturiers de brosses; Cooper, Wm.
& Co., graines; Furse & Gordon, entre-
preneurs; Gordon Bros., meubles; La.
pointe & Gélineau, salle de billards;
Prévost. Sinméon, épicier; Ehéoret, Sper.
linz & Co.. agents de manufacturiers;

Québec-Crown Furniture Co., Crown
Furn it ure Co., Ltd., successeurs.

Nouvelle raison sociale
Montréal-Beaudin & Cie, Inc., chan-

ge son nom en celui de Beaudin, Ltée.
Fonds vendus

Allen's Mills-Est. J. Béland, épicier,
etc,

Montréal-Kyle & Stevenson, à Mit-
chieil & Pcniston.

Fonds à vendre
Montréal-McArthur & Co., peinture,

v'ente le 18 septe.mbre; Milloy, J. J., tail-
leur, vente le 18 du courant.

Assemblée de créanciers
Montréal-Roy, J. A., constructeur,

le 16 septembre.
Contýàtations

Montréa -tandathi- Builders Sppl
Co. -conteste demande de cession; Do.
miinion l3uckle & B arrette Co., Ltd. con-
teste un ordre d'exécution.

Liquidation volontaire
Richmond-Beaurivage Lumber Co.,

qluartiers généraux transportés à Craig's
l<oad. Lauzon. Québec.

Nomination de curateur
Montréal-Alex. Desmarteau à Medi-

cal Supply Co. of Canada.
En dif ficultés

M on tréal-Cadieux, Albert, ferronne-
rie; Caisse, Médard, entreprencur, lia-
tenm & David, nouveautés; Lafleur, J.
E.. (enreg.), marchand.

Décès
Q uébec-Samuel S., Bennett, de Ben-

nett & Co., bois et cýhýbon.
Nouveaux établissements

G.La Tuque-A. Lespérance & Co., M.

GE. GONTHIER IH.LLbD
RZpert Coptable et comptabl~ijSci

Auditeur
GONTHIER & MIDGLEY

CinPiahi à AMMMut
103 RUE IST-FRS-XAVIOL

Téléphone Adresse tél#mrphique
Main 2701-519 "rod?

Demandez notre Catalogue
Illustré de

Papeterie, Articles de Bureau, Livres
de Comptes, Carnets. Mé11moran-
dums, Fournitures pour les cooles,
Objets de Piét6, Livres de Récoom-
penses, Livres d'Otiloo et de Piété

Etc. , Etc.

Envoi franco par la malle à toua les
marchands.

LÀ COIPAONE J..B. ROLLAND & FILS,
6 à 14 rue Saht-Vinçeut Motr6aL.

Miaison Fondée en s&7@

AUGUSTE &COUILLARDi
IMPoRTATxuR DE

Ferronnerie et fluincailletlep Verres à
'Vitres, Peintures, Rie.-

Spécialté s Poiles de toutes sorte@
Ne&. 038 à 989 sue Bgt-PauI

Veste$ là et 14 St-Am&ble, MONTRAI.

Laà maison n'a pas de CommIs-voyageurs et
fait bénéficier ses clients de cette économie. At.
tention toute spédiale aux commandes par la
malle. messieurs les marchands de la campagne
seront toujours servis au plus bas pri.xdu
marché.

P. A. GAGNON
Comptable Licencié

(Charteged Atcountant)
Chambre 318, 31O,317

lllSeo Banque Québe.
ri Place d'Armes, XONTREAÀL.
Téléphone Bell Main 49st

Artunr W. Wilka. Alexander Durnett

WILKS &BURNETT
Comptable% Audhtur, ommlesaire pour

totsl rovinoos.

Règlement d'affaires de Faillites
601 Bâtisse Banquedes Marchands
Téléphone Bell main SSOO

Marchands 849 _MONTR13AL.

EGENE PREVOST RODOLPHE BEDARD

PREVOST &BEDARD
Comptbe,

Liquidateurs,
.1Auditeurs.

Spécialité: Règlements de différends
57 Edifie Liverpool & London & Clebe

112 S7174ACQE5
BELL TEL MAIN 1056 MONTREL
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A&«»e par t lsmmm 'Deuge

L .GLASJJ, TiL So.lla.1»

mutr ouS a SUWYÂN
Avocats, awvatems Avoués et C.uéssaro.

EDIFICE TRUST & LOAN
30 rat St-,aeous 11oatré&L

A.LBx. DEsMÂIRTIBÂU
Comptable, Amitem

SPIOAIJITÉ 1 a Liuidation do Falites,
compromis Eeetué6.

54,90. RUE NOTRE-DAME EST

TEL. BI.L. MAIN :S8g

B«SLÂNGSR & BBV#ANGQSR
Notaires, Comptables et Commissaires

TRUST & LOAN BUILDINGI.
Ne 30 rue St-jaeque§, MONT1111AL.

Argent àPrêter à4. 5 et 6%

Eenry N. Chauvin, Gea. Harold Baker,
Harold Barle Walker

AVOCATSe

230 rite 11t.Jeoques. Montréal

DUS EPICIEUS
pel'r tsous les

Besoins de la Cuisine
Tablettes de X lb.

JOHN P, MOTT & CO.,
HALIFAX, N. M.

J.A.TAYLOR, Agent, Montréal

QARANI TERROUX & CIE
BaNQUIERSti ETr COUlrTIgeR

-48- rue-NotmeDame euest

MELLE A. PLOUFF'E
* ENOCRAPHE.DACTYLoORAPHE

21 rue St4jacques (Clmmbre 26)
Trailuolon dans lm eost ouxlnoum

Transorlption do lettreis sur la Machina à
Dlor '"EdIm.n. Prix spéciux.

Tél. BELL MAIN 0400.

.Monîréal-Age'nce de Produits Spé-
ciaux pour F-amniles; John Atlan, mer-
ceries; Sir %Vn Arroi & Co., Ltd.; Afe-
rican Touring Car Service; Billette &
Frère, épiciers; R. J. Boucher & Co.,
tailleurs et chaussures; Commercial
Motion Picture Uo., Mfrs; Continental
Life Insurance L'o.; Dominion Mictul
Wcather Strip L'o.; Dixie Reaities (Inc.>
Il. IBId & Co., confection; Guardian
Biond & Morigage Co. of Canada; La
Cure I nîrivo- Electro. Physico-Thérapcu-
tique; Mishikin & Co., agents de manu-
facturiers; Renaud & Cood, machinerie,
etc.; A. J. Stevwarts WVhole WVheat Ba-
kcery; Jos. Tru(lel & Co., constructeurs;
N. \'iau & Cie. lierceptcurs, etc.; .W.
Gage Re.al L'o.; \Vollenberg & Sch":..trt
commiîssionnaires, etc.; J. V. Bloudria.
Ltd.; Carreras & Marcianus of Canada
Ltd.; R. C.. iJllon, cigares; Easîanan
Land Co., Lîd.; Famnily Apothecary Co.;
Golden, Crown Clotling Co., man ufac tu-
riers en gros; Richard Henxsley, Ltd.;
Homne Loari & Contract Co., Ltd.; Iu-
ternational Shows, Ltd.; Landreviilc &
Langevin, maîrchîands; A. Lapointe. épi-
cier; North Atlantic Fisheries, Ltd.;
l'erfecknit MtIg Co.; Phianeuf & Cie,
pharmacie; Théodo>re Paula & Cie, vues
animées; Sperling & Lei. agents de ma-
nufacturiers; Wecstern Real Estate Ex-
change; Yeuh. Sang & Co., épicerie.

Pointce-Claire- llrault & Martin, M.G.
Q uéh)cc-l'Agencc de Collection des

Marchands, Enregistrée.
Shawinigan 1-aiIs-l'larakiît & Co., NI.

G.
E. (cnreg) m.îîarchîand; Angle & 1I.cmle-
surier. cli:irrt-tîe. ; Lé!»...aîd, Louis, L. 11.
etc.

Compromis
Mfontréal-MNedlical Sufply Co. ()f ça-

riada offre un compromis.
Liquidation

Montre ;îl->ierce, C. & Co., N. To-
Ijias, liquidateur, fourrures en gros et
en détail.

Turcotte-GOauthiier, Jos.. hôtelier.
L-évis-Imiperial Mercantile Agency.
Hervey Jîînction-Pronovost & Frère,

hôtel de tempilér.-nce.
change; X'euli. Sang & Co., ép)icerie;
Bernier. Biernier & Bleauchaimp, agents
d'immeubles; IBrthiaume & Brune],
agents d'immeubles; Canadian Amecrican
lmnport & Expurt Co.; Crédit Imimobi-
lier Franco- Can ad ien; Wm. Cooper &
Co.; Coopier Secd & Supply Co.; Ephremn
Corbeil, épicier; Hughes & Rafferty,
marchands; Internaiindl Show Case
Cn.; Ligliter Bros.. b)ijoutiers et agent,;
Montreal Welland Un.; Rae & Mc\augh-
ton, courtiers <le douane; Rohinovitch
& Cherry, agents d'immeubles; J. H.
Tardif & Frère, épiciers.
Marchands, Enregistrée; Crown Furni-
turc Co., Ltd.; L'Union Jacques-Cariier.

Beaupré-J. A. P>épin & Cie, eaux ga-
zeuses, etc.

St-Jean-WV. R. Masse & Cie, peintu-
res, etc.

\'illeray-Lc.sieur & Frère, M. G.

ACTES INSCRITS AU BUREAU
D'ENREGISTREMENT, TROIS-RI-
VIERES. DURANT LA SEMAI?1 E
FINISSANT LE 14 SEPTEMBEI
1912

Testamentsa
Damie Aîîréa Bourassa à Cléophas St-

Onge,' Ste-Flore: Adolphe Lacourse à
Hélène Gonneville, Grand'Mère; Félix

Résidence 2922 St.Hubert

A. MATERAZZO

A. MATRASSE
Fmpaquetear de Lfgumes

Manufacture: 1349 rue Huntly, Montréal.

EONREAL VINDO! CLEANII«I CO.
Italie en 1004

Vitres de usagas à&, de bureaux et de résiden-
ces privées Lovées et nettoyées à la semaine, au
mois, ou à l'année, par contrat à art prix raison-
obles.

133 RUE DORCHESTER OUEST,
MONTHELAL Téléphone Main 2443.

Chevalier à Marie Camirand, Pointe-du-
Lac; El-ic Dupont à Charles Bolduc,
Pointe-du-Lac.

Ventes
Alfred Bertrand à Elzéar l3oisvcrt,

Ste-lore; Vve J. B3. Lacerte à joseph
Lacomibe, Charretce Mill; Odilon Mon-
grain à Albéric tllanchict, Trois-Riviè-
res; Ovila l3oycr à Louis Paulus t Trois-
Rivières; Eudore Deshaies à F'rançois
Cartc, Trois-Rivières; Raphaêi Ricard à
Hlormnisdas Buisvcrt, Ste-Flore; E. M.
McLaren à J. L. Sanschagrin, Trois-Ri-
vières; L. A. Lord à Moise Boid-'a; *ra-
mnachiche; Arthur Paquin à Edn.cjad
Biourassa Grand'Mère; J. B3. Caru.ci à J.
C. Allard, Grand'Mère; Moise Houle à
DJavid Lefebvre, Ste-Flore; Venne Alexis
Lord à Edmond Fréchette, Trois-Riviè-
res; Charles Pagé à Ernest Bornais,
Trois- Rivières; Alphonse Tremblay à
F'rançois Mlarcoux, Grand'Mère; E. A.
Lamipron à Albcrt J. Hott, Grand'Mère;
Maurice Désulets à Orner Bernard,
(1rand'Mère; J. B. Isabelle à William
R. Ross, Grand'Mère; Sévère Avila Le-
sieur Ct ai. à Ubald Menier, Varnachiche.

Contrat de mariage
Denis J. Villeneuve à Angélina Bou-

clier, 'i ainachiche.
Obligations

joseph Lacombe à Edouard Clha.ette,
Charrttc Mill; Vve C. N. Spénard à J.
1-. liétu. T'rois-Rivières; Ph. Gouin fils,
à Daine E. S. De Carufel, Trois 4 iviè:
res; J. A. C5neau à Succession S. Du-
xnjou4n, Trois-Rivières; J. A. Comeau à
Luilger jobin, Trois-Rivières; Honoré
Doucet à Guillaume Courtois, Trois-Ri-
vières; Henri Girard à F. A. Verrette,
Trois-Rivières; Alfred Guay à Henri
Labarre. 1lointe-du-Lac; David Collins à
l'lavie Labarre, I>ointe-du-Lac; Nap.
Boisvert à Jamcs McNccly, Grand'Mère;
Ekugenin De Marchi à Jessie Bouvette,
Shawinigan Fails; P. Elisée Buisson à
Abraham Hill, Shawinigan Falt'; Louis
ltoisvcrt à Nazaire Ricard, fils, %ýte lif,-
re; Vvc Télesphore Lymburnca à I-.
Montplaisir, Trois-Rivières.

Echange
Trefflé Guimiond à Alfred Guimond7

St- Eticnnc.
Transports

J. N. Demers à Vve Urgel Cadieux,
Shawinigan Falls;, J. Edmond Gélinas
à J. L.- Marchessault, Shawinigan Falls;
Nap. Alex. Comeau à Caisse Populaire
<le Trois-Rivières.

Hypothèque
Darne L. J. A. Beauchemin à Chs.

Thomiassin, Shawinigan Falls.
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Re FORD ET,
AGENT DE CHANGE,

83 mue Notre-Dame Ouest,

:oelur.au à Parle 1 60 rue de F.mnoe.

Servce Quetkkin avec
les PrOvInces Mar1ltkes

Via le convoi Ocean Limited de l'Intercolonlal Railway
Company, quittant Montréal à 7.30 heures p.m., il y
a un service quotidien pour Québec, les endroits du
baa.8tLaurent et les principaux centres des Provinces
Maritime., par un convoi direct qui est l'égal de
n'importe quel autre et l'Amérique au point de vue
de l'élégance, du service et du confort général.
L'Oceau Limlted procure le voyage le plus court et le
plus confortable entre Montréal et Halifax.

LÀ BANQUE PROVINCIALE DU CANADA
suph Osera a 7 à a Plies d'Armes, Mntrmil cool.

oan s'dwirim Président: IL B. LAPOILT de lAfflte
martmia £ Cie A mlltraiaur Crédit Fonder Fracs-C&aae,
Vice-lridist s MI W.. CARSZE, de la maison. « gros Carsley

0. . M. B&i>WORTH, Vioe. toi ala Pacite alyCe,
M. APHONS3 RACINE, de la maison A Racine & Cie, marchanda en

mtriu ;M. t 1.0. EAUCHLUMIN, propelétairede la 1,ibrairie
TACDtBIENVENU, Diretewg«mst; 1 w. I.

goEO8TF tut; J. A. TUICOT. Astnluacnr 1. 11.

~ssr.Présdent: Honorable Sir ALE.] LA&COOSE Xz-jue
lade I Cour dWAppe; Docteur &. PURB1IIJbR LACIUPI.L

dialaiteu du Crédit Ponicier franco-Canadin; M. CHEvAJJRR.
DiecuEfrant, Crédit Foncier Franco-Canadienâ.
4lcusdls dans le. Provinces de Québec, Ontario, Nouffau Brunanick
.OC S dbàFtrn Etats-Unis : New-York Bouton,

pu 4 Aletese, rnce, Allentagne, Autriche, Itaýe.

BANQUE. D'HOCHELAGA I141912

~~2rzui, ~ou..i>. llad Prédent; J. A. Vaillancut licr.
:ep m tet A.ILat, e. .H Lemay. 8Scr.. Hon. J. m. Wilson,u. lP. .]UIqueoLCQ A. Smart, Rf. 0. Leduc. Gérant; fleaudry Leman,
Surintendant des Agences; E3. C vedricaire, Asssiant.CGrent.

Sureau Prwludpel-Momtvial
SUREAUX DE QUARTIES

Ave, Umtont yal Rochelaga vile sny
(COLnst-Dtssii)- M*isonneive erduipdanmontrél>

Ave.- Mn:oa Poite 8k-Chartes Viauvitte(près Montréal_y,-4nilise -dourd - Deloridar- _
SuaSt.Cahelng B t SkHenrl Quartier Emard
IueteCaterneenreSt-Viateur Rue Notre-Dame. ouest

Qartier Laurier

Bsublervlile. P. Q. Mout-L.aurler, ftQ fit-Jacques l'Acblgpn.
Edlats. Alla Québec, P. Q. PQ
fturier, Ont. SI-Rockd Québmc P.Q si-* e. P. Q.

Pei. P hrro .P Q. TiroUiaRvlérea P. Q.
naZe P. Q. Ste-Genevléve Valleyfild, P. Q.
LIAssMption. P. Q. de lerrefonds, P.Q Vankleek Bill, Out.
J4onguel P.Q. St-Bonifsce, Man. Winnlptg, lian..
IDulsville, P. Q. St-Ryaclnthe, P. Q.

EM 4esIettrede Crédit Circulares pour les Voggurs peg»abes
damust s gSil dumonde; ouvre descrdtaommerelau - achète
tus iraitesmsr lespays étrangers; vend des§cbièue.et fait dem paiments
tdldgrapblqueo sur les princiales villes du moude.

BANQUJE DE MONTREAL
FOSIM- 1817 - 00111MM9 !AATS DU PAAIUMUT

Surea de. Dk*ee4us-*.e Tiè. Bon. lArd Mtama an
O.rUG..O.Cl.0,PsésdtanîHçnoalre; R. B An&us Président;

ou", .C er.Bt.. Vlce.prhine t:8 .Uehedlt WM u§c-
donald, James noa. non. Robert Machay. Sir Thom@s Baugbneuy.
LC.Y.O.i David Morrde. C. IL H3osmer. A. Baumgarten, R V. Meredith.

IL V. uersLitb, Gé,aut-Ginérat; 4. Macuider, Ifap. Chef et Snfint.
des Suceursale. C. bweeny. Surint de Sue«. de ta Colombie An gtaise;
D. A. Clarke, Surgmt.dea -Pse de.ProvincsmaràItimsettde Terre- Neuve.
A. D "tsbwalte# Surint deu Bute. de la Province d'Ontario; P.J. Cock.
box*. suriaI. dus ducm de 1a Province de Québec, X. P. Wlauow. Surint.
do.Suom% du Mord-Ouest.,

S»ew466 u C -D Imtotes les principales cités etevilesdes
Suoeuona rio, QuNouvegjlrunwick, île du Prince-

=Nlouàvelle-Ecooue,, Pro. nces du Nord-Ouest. Colombie Anglaise
s« ea . dehor du Cama. - (Irade-.lrelagpt, londre.

41 Tbhr.daele Si., - P. Williams Taylor, gérant
SsIfas.Ua New-TorL-ILY. Hebden, W. A.Bog.j. T. Motineux, sUt

Tijokasieue:. lobule. Dirchy Cove, Oand Falls.
mexiue, Mexico, D.P.

MOA 8IGQTA STEEL & GOAL GO.
LIMI11ED

manu4WaCRigno
ACIER en BARRES MARCHAND, MACHINERIE à
ROUES, TRANSMISSIONS en ACIER COMPRIME
POLI, TOLES D'ACIER jusqu'à 48pci de large,RAIL8
an "'T"' de 12, 18, 28 et 40 lb. à la verge ECLISSES,
ESIEUX DE CHARS DE CHEMINS DU FRR.

OROSE PIECES DE FOCE UME -SPECIALITE
imeade-Fer, Wabena, Terreneuve. -Minea de Charbon
Hauta, Fouxnuan, Fours à Réverbère à Sydney Mines,

N. B.-pulinoru, Foge et Atcer. de Finissage
£.N.w Glasgow, N. E.

-Esaa« PilngIia : NI&W GLA8GOWI S. a.

LA BANQUE NATIONALE
FONDEE EN 1810.

Ompital S3000,000
Réserve1,400,000

Notre service de billets circulaire. pour le. voyageurs "Tra-
velleru Cheques"I a donné satisfaction à toua non clients; nous
Invitons le public à se prévaloir lde avantage. que nous offrons

N~otre bureau de -Paris,
]MIS EOUIDAU.

7, SQUARE DE L'OPERA,
«st très propice aux voyageurs canadiens qui visitent IlEurope.

Noua uffimtnons les virements de fonda, les collections, les pale.
mmta, les crédita. commerciaux en Europe, aux Etata-rnis
et an Conada, aux plua.ba taux.

LA BANQUE MOLSONS
I28âme Dividende

Avis est par-.nIpréqente donné aux Actionnaires de la
Banque Moisons, qu'un Dividende de Deux et Trois-Quarts
Pour Cent- (naît au taux-de-onze pour cent par anirée sur le

*61J-:-4t-élr-or-l-rmù-orn;e-u-e
di iiende sera payable aux bureaux de la Banque, à Mon-

tréal et aux succursales, le et après.Ie
Premier Jonc d'Octobre Prochain

aux Actionnaires inscrits à la date du 14< Septembre 191 2.

L'ASSEMBLÉ9 CtNÉRALE ANNUIELL
des Actionnaires de la Banque aura lien aux bureaux-chefs, en
cette ville, le lundi, 21 octobre prochain, à. trois heures de
laprés-midi.

Par ordre du Bureau de Direction,
JAMES ELLIOT,

Montréal, 23 Août 1912. Gérant-Cénéral.
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Finances
REVUE DE LA SEMAINE

La semaine à la Bourse n'a pas présenté grand interet, les
cours demeurant fermes malgré l'abence de spéculation qîue la
tension monétaire arrèie presque complètement. Les seules va-
leurs ayant fait preuve de quelque activité ont été celles sur les-
quelles se porte l'attention de Londres. Ces achats étant effec-
tués pour le placement, ne comportent pas d'avances par kif'
banques et sont réglés immédiatement.

Dans l'Ouest les récoltes sont en grande partie engrangees
déjà le mouvement des grains de l'intérieur vers les ports et
l'Angleterre est commencé. Il en résulte, ainsi que chaque ait-
née, à pareille époque, une aggravation de la tension montaî.ilre
Il est dans l'ordre des chose possibles, probables meme, que
les banques relèvent à 6% le taux de l'escompte. Cette mesure
coercitive aurait pour conséquence un relèvement automatique
<le l'intérêt que comptent les agents de change à leurs cients.
sur les sommes dont ils leur consentent l'avance pour <les tin,

spéculatives.
En l'état actuel du marché, disent MM. L.-G. Beaubien &

Cie, nous ne pouvons que renouveler nos conseils de prudence et
même d'abstention. Des réactions peuvent se produire qui per-
mettront d'acheter à des conditions éminemment avantaguse..
soit pour la spéculation, soit pour le placement. Car il ne faut
pas oublier que les réactions possibles ne sauraient étre que
momentanées et suivies de relèvements qui porteront les valeurs
à des cours plus élevés que ceux qu'elles cotent présentement
La Bourse traverse une période difficile, prévue, et qui. au sur-
plus, se renouvelle chaque année. Normalement elle doit se pro-
longer jusqu'aux premiers jours de janvier, alors que l'argent
provenant de la vente des grains commencera de faire retour
sur notre place. D'ici là il faut attendre- les réactions, en prot-
ter pour mettre en portefeuille les valeurs représentant srai-

ment quelque chose et attendre qu'elles aient atteint le ni<cau
auquel elles atteindront forcément d'ici quelques mois.

Le Richelieu & Ontario sur lequel dans notre précédente
étude du marché, nous attirions déjà l'attention, a été ci fin <le
semaine la valeur la plus en vue. Sur de très forts ordres
d'achats de Londres, le cours qui était de 114 a rapidement at-
teint 120 pour effectuer sa fermeture de fin de semaine à i,814
Il semble bien que les capitaux anglais qui sont sérieusement
engagés dans cette affaire, maintiendront le cours de factini
sur la base de rendement de 6%.

Londres a aussi au cours de la semaine fortement contrilbu
au relèvement du cours de Dominion Steel Corporation Qui-
que moins active que le Richelieu, la fermeté du cours de cette
valeur constitue la preuve tangible de son absorption par le nar-
ché de Londres. Une substantielle plus-value de l'action de
notre grande aciérie canadienne est à prévoir dans un avenir
prochain. La situation'de la compagnie est superbe et les plis
intéressantes, persypeivessennvren à elle-

Le Detroit United monte lentement 'mais sûrement: un re-
lèvement de dividende à 6%, dans le cours <le l'année prochaine
semble de plus en plus probable. L'accroissement de ses recettes
est énorme et constant, sa situation, au seul point de vue col-
mercial, est hors pairs. N'était l'imbroglio dans lequel la Ville
et la compagnie se débattent depuis longtemps et dont l'issue est
encore incertaine, il est hors de doute que le cours <le l'action
serait beaucoup plus élevé qu'il ne l'est. L'action Detroit Unit-
ed subit de ce seul fait une dépréciation malheureuse et qui ne
saurait s'éterniser.

Le Montreal Tramway licbenture est toujours assez de-
mandé: il constitue un placement de premier ordre et dont Ie
rendement, au cours actuel de 86, s'etalblt à 5.81,%, ce (lui est
considéré coumme très interessant pour une valeur de cette cate-
gorte.

Les autres valeurs de la liste n'ont guère muodilie leur, 1
sitions (lui demeurent fermes.

Au tableau des hors-liste, le Montreal Tramway and l'ower
a attire l'attention, la demande ayant été soutenue durant toute
la semaine. Il ne parait pas qu'il doive étre question d'un di-
vidende asant deux ans et cependant au point de vue spéculatif
l'action Montreal Tramway and Power nous semble intéressante.
Sur toute bonne réaction l'achat permettrait sans doute à court
délai l'encaisse d'un appréciable bénéfice.

Le Western Canada Power a été actif et en hausse, par
suite d'une rumeur qui veut qu'une distribution d'actions sous
forme (le prime, soit faite, au cours de l'année, aux actionnai-
res. Nous ne faisons état <le ce racontar (lue sous toutes réser-
ves, bien entendu. Quoiqu'il en soit, le conseil d'administration
<le la compagnie a ratitié (les contrats qui lui assurent la vente
à prix fort de toute l'énergie électrique que produiront ses gé-
nerateurs, l'an prochain. La situation de la compagnie, à \'an-
couver, avant longtemps, sera comparable à celle du Shawinigan
l'ower à Montréal. Ceci résume notre opinion sur la valeur <le
cette exceptionnelle affaire.

* s

Jusqu'ici, il n'y a eu que peu <le changements sur le mraché
monetaire local. L'argent à demande reste ferme à 5½V pour
cent ; à Toronto, il porte ô pour cent ferme. Au commencement
(le la semaine, ici, l'argent disponible était plus abondant qu'au
commencement <lu mois. Présentement, l'activité du marché ne
refléte aucune anxiété quant aux taux de l'argent

* *

A la suite de la nouvelle lancée mardi et disant qu'un
groupe local reprenait un lot d'actions <le Dominion Textile
enroyé à Londres il y a environ deux ans, on s'est rappelé
qu'alors il y avait eu un gros boom sur le marché local. Plus
tard, le stock fut dechargé ici et le cours déclina au-dessous du
plus bas niveau précédent. Aujourd'hui, la situation est diffé-
rente. Le bloc repris de Londres passe en de très fortes mains
et il sera tenu hors du marché. L'avenir de ce stock repose au-
jourd'hui sur l'activité <lu syndicat et sur la question d'une aug-
mentation de dividende.

Le Quebec Railway dont les affaires avaient assombri tout
le marché au commencement du mois, semble maintenant oublié.
Quelques actions ont. été échangées hier a 20¼ et $u.0o d'obli-
gaioris ont ete senfiésà ToM~ .

Le dividende trimestriel <le 2 pour cent, déclaré par les
directeurs de Liaurentide, sera payable le ter octobre atux action-
naires inscrits au 23 septembre.

L'action <le Dominion Steel Corporation est ex-dividende
depuis le 18 septembre.
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BANQUE9
oaqu a Montréal..............................

Baque du Noiveau.Brunewlck......................
Banqu de:Québec ................................

ned àNouvelle.Bcosse.......................
manque de Toronto................................

Banque MaIson ..................................
Banque Nationale ................................
sanque des marchande du Canada ..................
Banque Provinciale................................
Banque Uniondu Canada ..........................
Banque Canadienne du Commerce .......... .........

Ba .u R7ae u .... Canad ......................
aned RooleuCnd 

...........................
Banque d' ..a...............................

Baque Impériale du Canada .....................
Banque Interationale du Canada ...................
0191111111 Du FER
canadian pacifie Railway (Ordinaires).......
Duluth &S5 & A. Railway (Ordinaires).......

'do do do (Préf&ertielles)............
Mdinn. St. Paul & SSo Rallway (Ordinaires) ...........

do do do (Préférentielles) ........
rRAMWAYS ELEOTRIQUES
Detroit 'United Railwa ............ ............ ..
Duluth Superior Tractin....................... .........

*Halfa Blectric Rallway ........... ...............
Hfavana Blectric R.allway (Ordinaires)................

do do do (Préf&re.itielles) ............
Illinois Traction (Ordinaires) .......................

do do (Pré~férentielles) ................
Mezicau Li ht & Power (Ordinaires)..................

do do do (Préf&rentielles).............
Montreal Street Rallway)...........................
Porto Rico R.allway ...............................
Quebec Railway, Liglit & Pawer....................

Slt. John Zlu"y..................................
Bao Paulo Tram., Liglit & Power........... .........
Toledo Rallway & Ligit ...........................
Toronto R.ailway ...... :...... ............
Trl.Clty Rallway*& Lih ( iars .........

do* do do ( Qrfé&entielles) ............
Twln City Rapid Transit (Ordinaires)..... ...........

do do do (Préférentielles)..............
Winnipeg Blectrlc Street Rallway....................
VALEURS INDUSTR1.1LES
Canadien Car & Woundry (Ordinaires) ................

dg do do (Préférentielles) ............
Canada Cernent (Ordinaires) ................. .......

do do (Préférentielles).....................
__M&dlan Converters ..............................

Dominion Steel Coc... ...........................
Dominion Textile Co. (Ordinaires)...................

do do (Préférentielles)>...............
Loake of the Woods Milling Co. ( Ordinaires)...........

do do do (Préférentielles) ........
Montreal Cottons Ltd (Ordinaires) ........ ..... ....

do do do (Préférentilfles .......... .....
Noya Scotia Steel & Coal (Ord1nairesý ...............

do do do (Préférentielles).............
Ogilvie Plour Mille Co. (Ordinaires) .................

do do do (Préférentielles)............
Penmans, Llmited (Ordinaires) ...................

do do (Préf&rentlles)..................
DIVERS
Bell Telephone Coa...............................

-muky-Co MesOrdinairei............... .....
-PW&;enlel1és) ................

montrea MX lt, Heat & Power....j..................
Montreal Telegrph..... ........
OttavaL it, et &PvrC.........
Richelieu& Ontario Navigation Ca .............. ....
Shawinian Water & Power Coa.....................
SINEII
cm"w Rese ...................................
International Cool MIning (Ordinaires) ..............

de d do (Prif&stlellu)............

r
1Capital pi7

$15,975,220
1Ï000,000
205001000
3,908,46o
4,941,455

4,0009000

6,547,159
1 ,000,000
4,952P190

15,000 000

7,661 ,o6o
2D8859340

1:,500:000

1,320,439

[80,000,00L
12,000,000
10.000,000
20,832,000
lo,416,00w

123,500,000
3,500,000
1,400,000
7,500.00")
5,000,000
9,564,000

,3,585,000
2,400,000

10,00C,000
3,000,000
913000500

10,000,000
12,000,000

8,000,000

2.825,000
20,100,000

3,000,000
6,000,0oo

3,500.000
5.000,000

13,500b000
I1500e000
lf,733,500

35,000,000
5,0001000
1,859,030
2,100,000
1,500,000
31000,000

11030,000
2,500,000
2,000,000
2,150,6o

1,075,00

12,500,000
.501009

50,000,000
17,000,000
2,000,000
1,514,500
3,132,000
7,000,000

11919951
s00,00

aemm

$16,ooo,oc
1,790,0o
9,250,00
7, 497,41

1,4010,00
5,400,00

500,00
3,076.0ç

12,500,00
8,607,1~
2,650,00

2000,0C
,000,0c

Dibentures
S146,283,4w

210887,01
2,500,0<

600,0<

24,95 7,813

4,420,m
29944,500
8,654,400

6,00o,000
13,257,000
3,992,326

8,068,000
19,503,000

5,578.000

3,5000

5#000.000
474,000

3,040,275

1,000,000
500,000

6,000,o

457,263

3,649s000

10,1079000
100,00W
7309000

4,123,573

5,000,000

100.00
100.00
100.00
100.00
100.00
100.00
100.00
100.00
100.*00
100.00
100.00
100.00
100.00
100.00
100.00
100.00
100.00
100.00
100.00
100.00
100.00

100.00
100.00
100.00
100.00
100.00
100.00
100.00
100.00
100 00
100.00
100.00

100.*00
100.00
100.00
100.00

5.00

100.00
100.00
100.*00
100.00
100.00
100.00
100.00
100.00

'1.00
100.00
100.00

5%
5%
7%

6%.
4%
7%

6%

7%

7%
70%.

8'
7%

7%
4%
6%

8%

4%
8%
7%
64
6%

4%

6%

7%
1%

71

923$
492

75
20)$

253

142$4

107$4

88)(
114$4
28$g
93$

64%
6934

102X

134
122
633$

103%(

120
127
120

86

150
88
71

229$j
148$
165
114,
150o9

3 42

i6c

92
92

75
20

253

141

289;

29

93
44)

74~
104

134
122

63>
103 ýi

9oý
120

127
120

86

[51
88
71

233 M~
148Yh
165

150

3.42

LE PRIX COURANT

ENFORMAfTIO)NS FINÂNCIIERES

1 Tt" u derO- &A>ulftel vus%1 PU dè iU« Iner Xvien Au 1 1 Au
sep>t. ueP

8 190.00 o% 251 2
* 100.00 13% 258 2

O 100.00 7% 2
2 100.00 14% 32 2 2

5 100.00 11% 208 2C
O 100.00 11% 208 2C
o 100.00 7% 139 13
S100.00 10% 191 19

O 100.00 6,4 ....

p5 100.00 8% 152X 15
~> 50.00 io% 224 22

i6 100-00 12% 225 22
S100.00 9% 17634 27

100.00 12% 2 11 21

10 100.00 12% 226 22-
100.00 .... ... . . ..

)7 1 oo.0 on o% 274 27
* 100.00 ... ... .. .. ...

100.00 .... ... .. ..

100.00 7% 150 5
* 100.00 7% 156 15
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SIMONDS
Votre fournisseur pourra vous
procurer toutes les Scies
Crescent- Ground dont
vous avez bèsoin si
vous donnez votre
commande de
bonne heure.

e

P
pour

Manches,

Scies
Simonds

de toutes sor-
tes pour sciage

n travers. Scies
un homme seul,
oignées et Limes.

SIMONDS CANADA SAW CO., LIMITED
Rue St-Rémi & Avenue Acorn.

MONTREAL, Qué.
VANCOUVER, C. A. ST-JEAN, N. B.

EN ECRIVANT AUX ANNONCEU RS, CITEZ "LE PRIX COURANT"
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* WI4~ [ej Ij~ LES TRAINS PAR.
___________________mur osN MONT.

De la Gare Windsor pour:
KENNEAIUNK OLD ORCHARD PORTLAND,b9 o

&.10. 89.15 p.m.
BOSTON, LOWELL, a9.oo &.mr., a&oo p..
TORONTO, CHICAGO, 890 oSr&.., A10.00 p.nl. et

111.15, pm., pour TORONTO-NORD.
OTAWAV-b0.11L.., c8.401 m, bg.1S ui, a10.10

s.in.o b4.00 P.ui., 17.45 p..., 19.50 P.W., 110.30

SH&rBiOOKE et LENNOXVILLB, &8.25 ar.,.
b4.30oP.r., a7-2 .121

HALIFAX et MONCTN, 17.25 p.m.
STJHN. B., a7.25 P.m.a9 pW

WINNIPEG, VANCOUVER, 91010 arn. &10-30 P.m.
De lG Ga' VIger por

QUEC b.oo.m.,aI.30p.m.,so p.nl..1 130 P.m.
TROIS.RIIRB, b9.oo arn., c9-.îoa.m., 11.30

SHAWNIGAN FALLS et GRANDI'MERE, 89.00

ar.aîop Mn. 85.00 P.n.,
JOLIETTE, 2o a m., 1>.00£.u., C9.z10arn. iî .40

bS.2opm
8AINT-GliBRIRL bg.oo a.m., b5.2o p m.
OTTAWA, 1>8.30 &.m., b>5.30 p...
SAINTE-AGATHE, a 8.45 a.rn., 11.1,5 P.W., iI.50

1>4.00 à 5. icip. m.,
NOMININGUE, b>8.45 a.m., (i) la.1 pm., b>4.00 P.m.

(à) Quotidien. (b) Quotidien, excepté dimanche. (c)
Dimanche seulement. <r) Lundi, mercredi et ven-
dredi. Ji) Samedi seulement. (d) Quotidien, ex-
cepté samedi.

BUREAU DUS BILLETS s

141.143 rue Salnt.Jaoques
EDIFME DOMINION EXPRESS

T0le Galvaniisées0 "Quecu sea
Le type du geoue depuis uu deuiuIôe.

Jamais dg"*6e comme» qualité.

A. C. LESLIE & CO.,l LIMITEO.

MONTREAL

JOSEPH ROOQERS & SONSS MIE
15heffield, Ang.

Evitez les Imitations de notre

COUTELLERIE,
em vous assurant que cette MARQUE
EXACTE se trouve sur chaque lame

JAMES HUTTON & CO., Montréal.

R I4 WA QlUATREi TRAIN
EXPRES
PAR JOUR

. ONTRUI., TORONTO et 1' U98T

121-., 98308. In. 7.30 le. M-. 10.30 P n31- Wagonç-buffet, salon et bi.-
nUthèque au" trains de Jour: wagons-lits. "Pullman" éclairés à l'ilec.

t daoté, aux trains de nuit.
Seul Double Voe on"rrs Las Traîn Iespluas Beaux et

lme PI.. Raie du Canada.
Plus heauts simme d'éqsip.ment

SERVICE DE RAIN AMIELCRE MONTREAL. OTTAWA
LAISSANT MONTREAL &at 7.oa. m., ca .30 a.m., t 3-S p mi.,

t Tus esjousexcepté le dimanche. * Tous les jours c Train
rapide arrivant à Ottawa à si.Sîa. Mi., soit deux heures et quarante.
cinq minutes, c Wagon-salon Pul lman. Les autres trains ont des
wagons-restaurants.

EXCURSION A NEW.YORK
Aller etretour de MONTRUAL., G.T.-C.V .............. SI12.30
D#part pars Spéi 7.45 2.5., »oJuin ou trains réguliers 8,31 A .M. et

5.So'P.M. : limter.de retour ter juillet
EXPOSITION DE BRSIMAUX

ORMSTOWN, Qui.
Aller et retour de MONTRE&L........................ $.2
au prix d'un billet simple de première classe, pour aller et retour,

cn vigueur de Casselman, at-Zotique, Ste-Agnis. Lacolle Jct.. Upton
egare Inteierméretorirejuin
Départ les ri. 13, 14juin,.lmted. etu 5 un
Train spécaia, luin,Ulisant Montréal à 9 05 a. m.; au retour,

aIssOrinstown à 11.eo P. M.
TAUX D'ET POUR TOURISTES DE MONTREAL A LA

COTE DU PACIFIQUE ET RETOUR
-En-vgueur touslea-joura jnsqu!a.3a sept. mnc.;-limite de retour 3&

oct. igîs; privilèges d'arrêts en route.
Vancouver, Victotia, Seattle Portland, etc ..... .. .... $100.60
San Francisco, Los Angeles. San Diego vis Chicago et Il-

-gnes directes dans les deux directions .... ............. S 105.41
Ban Ernon, vis Portland. Oné., dans une direction... 8115.50
Des TAUXd RISTOUR SPECIAUX seront rusai cen vigueur de

NIONTREAL jusqu'au 19 juin inc. , limite de retour 3& aoOt. à tau
Francisco, Los Angeles, et San Diego, vit C leago et lignes direte.
$9.5- ou vil Portlmnd, OrE., dam une direction .... IS0

EXCURISIONS DE COLONS
Des billets aller et retour pour l'Ouest du %.anada, via, Chicago.

seront en vente les le, 35 juin; 9.113 jUI it 6, 2o avilt;
&, 17septembre. ï des prix trè réduits.

BgRYMUX DICS EULtRTS 1. Viflr:
s51'mi 5.5* îa télN. sde 6)oS..ou gare Bonaventure.

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS,CTE"LPRXOUNT

La Ligne Royale
Les plus beras et les plus rapide stipaquebts de la

.rouïte camadienlie.

siROYAL EDWAIIOet - ilROYAL GE"E
Ddtenant tous les records.

MONTREALA B3RISTOL
Tous les q1uinze jours-LE MERClEIDI. Servlténrs par-

lant le français. Excellente cuisine. Confort Jnus-
passable. f

Autels avec accessoires sur toua no@ bateaux pour la célé-
bration de la Sainte Messe.

S'adresser pour détails à
HoNE & RIVET, 9 Boulevard St.Laurent.
THOMAS COOK &. SON, 530 rue St-Catherine Ouest,

ou à la

COMIM IE DE NAVIQAllON De CiaNDE NOID,
Umités.

Bdlfce du Canadien Nord.

226-230 rue St-Jacques, MONTREAL.

CITEZ "LS PRIX COURANT"
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PLATINE

Un des arguments principaux des dé-
fenseurs de la campagne menée en fa-
veur de la hausse du platine reposait
sur l'attribution à la Compagnie d'un
monopole de fait tout à fait imaginaire.

Or, on peut démontrer que des gise-
ments de platine parfaitement exploita-
bles existaient ailleurs que dans l'Oural
et, notament, au Canada.

Mais, en Russie même, le nombre des
petits exploitants augmente et, tous les
jours, s'ouvrent de nouvelles exploita-
tions dont la production accumulée fi-
nira par fa.ire une brèche dans les hauts
cours si longtemps maintenus gràce à
une restriction méthodique des ventes
sur un marché rendu très étroit par la
faiblesse de la consommation.

D'autre part, on signale la création
presque simultanée de trois nouvelles
Compagnies platinifères: i° la Société
des Gisements platinifères de l'Altai, au
capital de Rb. i,soo,ooo. L'entreprise
possède io placers et gisements platini-
fères et aurifères dans le district de
Vercliotour. La majorité des actions
appartient à un gros industriel local, le
reste à des capitalistes belges; 2° la So-
ciété aurifère Soswa-Oural au capital de
400,000 roubles pour l'exploitation de
gisements miniers dans les gouverne-
ments de Perm et Orembourg; 3° la So-
ciété aurifère et platinifère de Vagrans-
ki au capital de i,500,ooo roubles, qui
s'occupera de la mise en valeur de gise-
ments dans le district de Verchotour.

Certes, il serait prématuré de tirer ar-
gument de la naissance de ces trois en-
treprises pour prédire une dépréciation
prochaine des cours du "Platine".

Mais on doit tenir compte des in-
fluences qu'elles peuvent exercer.

L'OR EN COREE

Une des principales sources de ri-
chesses de la Corée réside en ses mines
d'or, dont l'extraction a notablement
augmenté au cours des deux dernières
années. Les principales mines sont en-
tre les mains de sociétés américaines.
bien qu'une grande partie du capital
soit détenue par des sujets britanni-
ques.

tion favorable du commerce et à la ra-
reté du conbustible,liquide.

Les prix du pétrole raffiné, qui sont de
44 à 44Y½ copecks. ne sont plus en bar-
monie avec ceux <lu pétrole brut et on
prévoit une hausse prochaine en pétrole
raffiné.

LES EXPEDITIONS DE MINERAIS
DU DISTRICT DE COBALT

Les expéditions <le minerais du dis-
trict de Cobalt pour la semaine finis-
sant le 12 juillet se répartissent comme

Un de nos conNères anglais se de-
mande, à ce propos, pourquoi le Japon
a tant tardé à mettre en développement
les ressources minières <,un pays aussi
plein de promesses. Les capitaux japo-
nais ont sans aucun doute, marqué beau-
coup de répugnancc, jusqu'à présent, à
d'aventurer dans les affaires minières
nouvelles en général et ont toujours pa-
ru disposés à confier aux capitaux
étrangers le soin d'assurer les premiers
frais et de courir les premiers risques.

Or, divers indices permettent de pen-
ser depuis quelque temps, que les fi-
nanciers et les ingénieurs japonais se
préparent à exploiter en grand l'or et
les autres minéraux qui peuvent se trou-
veer n Corée. Serait-ce dans cette nou-
velle tendance qu'il faut chercher une
des raisons de la fondation d'une ban-
que Franco-Japonaise et le Japon ne
verrait-il pas dans cette institution qu'un
moyen pratique de concilier la pruden-
ce avec l'esprit d'entreprise, en consa-
crant à la mise en oeuvre de sa nou-
velle possession l'argent drainé en Fran-
ce par ses alliés financiers? Mais il est
vraisemblable que les Américains, déjà
installés, ont choisi la meilleure part.

PRODUCTION DU PETROLE EN
RUSSIE.

La production du pétrole brut en Rus-
sie pendant le premier semestre de 1912
s'est élevée à 204,300,000 pouds contre
214,900,000 pouds pendant la période cor-

respondante de 1911. La diminution, qui
n'est que de 10,6ooooo pouds par rapport
à 1911, est beaucoup plus importante si

on considère les chiffres des années an-

térieures. Pendant la même pérfode, la
production avait été, en 1910, de 240,-

300,000 pouds, en 1900, de 234 millions

300,000 pouds et en 1908 de 232,300,C00

pouds,

Le prix du pétrole brut est toujours
en hausse et a atteint le chiffre encore

inconnu de 26Y4 à 37!5 copecks par
poud à la fin de juillet.

Les résidu's de pétrole pour le chauf-

fage ont aussi haussé jusqu'à 36 4 à 37
copecks par poud.

Quoique des transactions à ce cours
soient peu fréquentes, la demande conti-
nue .à se maintenir, eu égard à la situa-

Livres
213.439

53.300
62,500

84,ooo
65,175
42,900
63,911

.204,790

Total.. .. ........ ..... .. 790,105

Les expéditions de minerais pour la
semaine finissant le 19 juillet se répar-
tissent comme suit:

Livres
Right of way .... .. ..
Chambers Ferland
Cobalt Lake........
La Rose............
McKinley-Darragh
Buffalo .. .. .. .. .. ..
Nipissing .. .. .. .. ..
Cobalt Townsite......
Temiskaming........

Total............

53,.O

63,400

115,100

155,273

122,731

56,371
150,087
86,oo
62,106

864,168

Les expéditions totales depuis le ler
janvier,92 -s'élèvent Phteuraeatuele- -

à 24,295,672 livres ou 12,047 tonnes.

En 1904, I région a produit 158 tonnes,

d'une valeur de $316.217; Cen 1905, 2,144,
d'une valeur de $1,437.106; en 1906, 5,835
tonnes; en 1907, 148,500 tonnes; en 1908,

29,360 tonnes; en 1909, 29,941 tonnes;

en' 1910, 34,041 tonnes; en 1911, 25,089

tonnes.

(à suivre à la page 59)

Ferronnerie, Quincaillerie, Peinture
. Matériaux de Construction, Etc.

McKinley Darragli........
Iluffalo..·· ·.... .. ·..
Nipissing..............
Cobalt Townsite..........
Hudson Bay............
Crown Reserve........
Coniagas..............
Casey Cobalt .
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Orand "1"estpur la PEINTURE
A.. Le refit "p" pour le PIfIT

r ___ _____et la hauteur relative des deux lettres représente la valeur

rltve an ur et du profit pour votre com merce,

ILa peinture que vous v(fldez a une importance beau.
coup plus grande pour votre succès que le profit qu'elle
vous rapporte. Le profit fait à perte de clientkle a tôt fait
de ruiner un commerce- chaque vente doit représenter une
grande valeur et donner" de la satisfaction.

C'est la qualité que votre client demande-et vous ne
sez jamais à méme de faire un profit sur la peinture, après la

première vente, ai la qualité de cette peinture ne ramène pas l'ache.
teur au magasin. Les; ventes isolées n'établissent jamais un com-
merce de peinture ayant quelque valeur. Qe sont les commandes
renouvelées qui vous rapportent du profit.

Lei Peinture* Matn-eoucigeomplète de pein-
tures pour tous 8les usages-sont celles qui ramènent au
magasin les acheteurs, leurs amis et leurs voisins. .Elles
procurent aussi de bons profits. Alors, à quoi bon gaspil-
ler du temps avec des peintures de qualité inférieure ? ~ Kl
Rorivez auourd'hui au sulet de ragem. et o.mmenoe à taire du profit Our 1e.

peinture. qui provoquent dm. ordres de renouvuemenL I

The MARTIN-SENOUR Co.s Llted.
Les Pionniers de l'industrie des Pointure@ Pures.

MONTREAL. TORONTO. ONIOACO,

SATISFACTION A TOUS
Les Peintures et Vernis S-W donnent satisfaction

Au CLIENT qui demande la meilleure apparence et la plus longue durée à un
prix économique.

Au PEINTRE qui exige des matériaux travaillant bien et séchant bien.
Au MARCHAND qui veut la meilleure qua .lité et de bons profits.

Si vious désirez augmenter votre clientèle vous pouvez juger des avantages
qu'il y a à tenir nos produits Les meilleurs pour toutes fins.

THE SUER WIN-WIIàS Co.
of Cana -da, Limded.

PAINT. VARNiÀN & COLOR MAKERS
LINSECED OI. CRUON ERS

FACTORIIES, MONTREAL. TORONTO, WINNIPKa. LONDON £ND.

OICS£WARCHOUSE38 MONTREAL, TonoNTO. WINNIlpEo. VANCOUVER, LONDON gNo.

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS. CITF.Z "LE PRIX COURANT"
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B, (Ferronnerie) Marché de Montréal

LA SITUATION
La semaine a vu de nombreux change-

ments. La hausse sur les marchés pri-
maires .est venue si rapidement qu'il a
fallu se hàter d'y répondre ici. Dans cer-
taines lignes, les prix sont plus élevés
qu'ils ne l'ont été depuis douze ou quinze
ans et il est probable qu'ils monteront
encore.

Après ces rapides avances, on se de-
mande ce qui viendra *c::suite. Le cuivre,
particulièrement, est un rébus pour le
moment. Cependant, on achète larqeý
nment. Le commerce de la semaine a etc
bon et on semble confiant dans l'avenir.
Les prix sont élevés, mais on consent à
payer les prix.

PLOMBERIE
Tuyaux de plomb

Les prix sont de 7.85 pour tuyaux en
plonmb et de 9.35 pour tuyaux de plomb
comnposition.

Tuyaux de renvoi en fonte et acces-
soires

Lecs escomptes sur les prix dc la liste
sont: tuyaux légers, Oo et Io P.C.; tuyaux
libyenls Ct extra-forts, 70 pic., Ct occes-
soires légers, moyens et extra-forts, 70
pour cent,

Nous coto
Tuyaux en fer
ils, prix de la liste:

Nous cotons net:

Pieds 5.50
pieds 5.o
Pieds 8.50
pieds 11-50
pieds m6.5o
pieds 22.50
pieds 27.00
pieds 36.0o3

'00 pieds

100c pieds
tocs pieds

16.30
21.-54

Tuyaux galvanisés.
Nuus cotons, prix de

Nous cotons net:

100o piedi 30.80

liste.
to0s pieds
100 pieds
100 pieds
100 piees
100 pieds
100 pieds
iocs pieds
100s pieds

tocs pieds
100, pieds

5.50
5.50
8. S
Il .50
16.50
22.50
27.50
36.00

22.20
29.19
30.70
41-75

Les escomptes sont les suivants:
Tuyaux noirs: J pouce et I pouce, 63
P.. iPouce, 70 p.c.; f et li pouce, 74

P-c.; 2 à 3 Pouces, 751 p.c.
Truyaux galvanisés: J à 1 pouce, 5o p.

c.; pouce, 651 p.c.;, 1 à ii pouce, 64 Pi.
C.; 2 à 3 pouces, 641 p.c.

Tuyaux en acier
pouces
Pouces
po)uces
pouces
l(b(uce 5

100, pieds
100 pieds
io00 pieds
100 pieds
too pieds

8.50
1 0.50
1 2.50

1 5.00
19.23

Fer-blanc
Nous cotons:
Au charbon - Allaways ou égal

IC, 14 à 20, bise bte 4.30
Fer-blanc en feuilles

X. Extra par X et par cse 1.00
suIivant qualité.

(Caisse de 112 feuilles, io8 lbs. net.)
Au coke - Lydbrook ou égal

IC. î.4 x 2o, base bte 4.25
(CaiSSe de 112 feuilles, toB lbs. nlet)
Au Charbon-Terne-Deans ou égal

IC .30 à 28, bte 7.40
(Caisse de 112 feuilles, 216 lbs. net)

Feuilles Fer-Blanc pour Chaudières,
(Caisse dc 560 lbs.) ..

14, x. ( JO, gauge 26 lb. 0.07 0.071
Feuilles étamées

;2 X 30 gauge 24, 100 Ibs. 8.00
7x 30 gauge 26, ioo lbs. 8.45

Tôles Canada
Nous cotons: 52 feuilles deîini-poli,

$2-90; 6o feuilles, $2.95; et 75 feuilles,

Tôles noires
Nous cotofl.5: 20 à 24 gauge, $2.35;

26 gauge.4ý-.4o; 28 gauge, $,-Swu
Tôles galvanisées

Les manufacturiers annoncent d'Ansi-
gieterre qu'en raison de la grcvc, les
1>1 ix sont plus levés de îo shiillinigs par
tonne. On peut s'attendre à une hausse
sur notre marché.

Nous cotons à la caisse: Fleur
Gorbals Qucens de

Dest J3est Carnet Head Lis
28 G 4.25 3.95 4.30 3.95
26 G 4.00 3.50 4.00 4.75
22 à. 24 G 3.75 3.45 3.75 4.50
16-20 3.50 3.20 3.50 4.15

Apollo
,nt oz=28 Anglais 4 33'
28 G.=-Anglais 4 10
26 G. 3.85
24 G. 3. (X
22 G. 3.(Q

16 à2o G. 34;
Moins d'une caisse, 25c de plus par

moo livres.
28 G. Américain équivaut à 26 G. An-

glais,
Petite tôle 18 X 24 52 feuilles 4.4.;
Petite tôle 18 X 24 Go feuilles 4 70

Soudure
Les prix sont p lus élevés de ic par 1.
Nous cotons: barre demi et de,îîî. ga-

rantie, 24c à 25c; do., comnicrciale, 22C

Les CARTOUCHES DOMINION Sont Vainqueurs.

TOUS LES
MARCHANDS

LESWVENDENT.

TOUS LES
CHASSEURS

SLES DEMANDENT.

SERVEZ-VOUS EN tT VOUS5 EN VOUDREZ DAVANTAGE,
ELLES SONT TOUJOURS SURES.

e
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Chaque pceest une réproduc.
tion exacte de l'original.

Les produits *Namco main-
tiennent une haute qualité de
marque pour toutes les com-
mandes, parcequ'ils sont, s.-
vèrement inspectés avant
d être empaquetés. Les prix
sont attrayants pour chaque
quantité d'une sorte.

Nous tenons en stock à
notre manufacture toutes les
grandeurs de noix et de vis

tites, et d'ajustage.

Demandez notre catalogue.

THE NATioNAL-ACME MANUFACTURING Cci
MIuiD SCREwS NUTS BOLrS . SPECIAL PARTS

MONTA CAL
Do"ur»seeà 60;. W.

à 23c; do., à essayer les tuyaux, 24c à
25C.

L'escompte sur les prix de la liste est
de 65 et 10 pour cent pour les couplets
en fer et en acier.

QUINCAILLERIE
Boulons et noix

Nous cotons:
Boulons à voitures Norway ($3.00) 50

et 10 P.C.
Boulons à voitures carrés ($2.40) 60 et

10 P.C.
Boulons à voitures ($1.00): grasdeurs, 1

et moindres, 70 p.c.; 7/16 et au-dessus
6o P.C.

Boulons à machine, i pce et au-dessous
60 *10 et 10 P.

Boulons à machine, 7/16 pçe et au-des-
sous, 6o pc.

Boulons àl iss;e, i et plus petits, 6o et
K0 P.C.

Boulonq à lisse, 7/16 et plus gros, 55 et
5 piC.

Noix par boîtes de îoo lbs.
Nous eotons:

Noix carrées 41c llb. de la liste
'Boulons à charrue. 50 et 10 P.C.

La broche barbelée est Cotée $2.25 les
îoo livres à Montréal.
No 12, $2.35.

- Crampes à clôtures

Brochensé pour poulaillers

Forte demande, mirché très ferme.
L'escompte est de 6o et 21 polur cent

çu la liste.
fX 20 X 24"p $3.40'
tX 201x30" 4.10

t â;0x 36"~4 x x 24 v
4 X 22 x 30"
3 X 22 X 36"

Broche
Nous cotons:

No 9
No 12
No 13

Poli brûlé:
No oà 9
No 10
No ii
No 12
No 13
No 14
No iS
No 16
Brûlé, 1D. tuyaux
Brûlé, 1p. tuyaux
Extra pour broc

galvanisée, etc.

les 100 lbs.
les 100 lbs.
les ioo lbs.

4.75
5.00
6.30

ê7.50

2.15
2.25
2.30

les 100 lbs. 2.30
les ioo lbS. 2.35
les 100 lbs. 2.42

les 100 lbs. 2.60
les 100 lbs. 2.70
les 100 lbs. 2.80
les t00 lbS. 2.85
les 100 13)9. 3.00

100 lbs. No 18 3.85
100 lbs. No 19 4.70
huilée; ioc p. zoo lbs.

Broche à foin
Nous cotons net:
No 13, $2.25; No 14, $2.30 et No 1.

$2.40. Broche à foin en acier coupé de
longueur, escompte 25 P.C. s -ur la- liste.

Plaques d'acier
1 fNtc

3/16 pouce
100 livres 2.45
i00 livres 2.40

Zkc en feuilles
Le marché est ferme.
Nous cotons: $8.75 à $9,00 les 100, lbs.

Coudes pour tuyaux
noim rotons à la doz.: coudes ronds

nrdinaires 7Ç feuilles, $1.1o: 6o feuilles.
$1,35 et polis, 6o feuilles, $i.6o.

Broche moustiquâre
Nous cotons: broche noire, $î.6 o par

rnouleau de 100 pieds.

Broquettes
Pour boîtes à fraises 75 et 12J p.c.
Pour boîtes à fromage 85 et 10 P.C.
A valises 80 et 12J P.C.
A tapis, bleues 80 P.C.
A tapis, étamées 80 et 15 P.C.
A tapis, en barils 40 p.c.
Coupées bleues, en doz. 75 et 121 P.C.
Coupées bleues et i pe.

santeur 6o P.C.
Sweeden, coupées, bleues

et ornées, en doz. 75 P.C.
A chaussures, en doz. 50 p.t.
A chaussures, en pqts i lb. 6o et 10 p.c.

Clous de broche
Nous cotons: $2.3o prix de base, f.o.b.,

Montréal.
Clous coupés

Nous cotons: prix de base, $2.50 f. o.
b., Montréal.

Clous à cheval
Nous cotons par boite: No 7, $2,90;

No 8, $2,75; No 9, $2.60; No io, $aso'
avec escompte de s0 P.C.

Fers à cheval
Nous .cotons. Lob., -à M-ontréal:

N02 Noi
et plus et plus

\grand petit
Fers ordinaires et

pesants
>%everslip crampons
'4everslip) crampons,
Neverslin crampons
Neverslip crampons
Nevcrslip crampons
Neverslip crampons
Fer à neige
New Liàht Pattern
Fer "Toe Weight"

le\t 3.9&
7/1 6 et cent
i le ïCnt
o/î6 le cent.

*I le cent
Ç/16 le cent.

*i le cent
le -qrt $415
le qrt $4.35

No i à 4

4.15
2.60
2.90
3.20
3.80
2.10
2.40
4.40
4.60
6.75

La tordeuse 4APE4Xo
Quelque -chose de Nouveau dans la Construc-

tion des Tordeuses à Linge.
Cylindre - 10Ox lj(- Il1)( - 12i 1%j

Gume Ran pour nu" de faucille.

Parmi les principales caractéristiques de cette machine
on remarque les Engrenages actionnée par une chalut qui
est toujours à Mailles, ce qui donne Une POUCE DOUBLE et
rend le fonctionnement trés facile soua une charge. C'est une
construction presque entiérement en fer et très solide.

Voilà les Caractères qui la font vendre.

Manufacturé. Uniquenat pau

CUMMER DOWSWELL. Limited
HAMILTON, -i.- ONTRIlO.
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*Featherwelght Nos o à 4 5.75
Fers dissortis de plus d'une grandeur au

baril, toc à 25c extra par baril.

Chaînes en fer

On cote par 100 lbs:
/16 No 6
/16 exact 5

f iii Full 5
texact 3

7/16
i
9/16

- Vis àbois

10.00
8.50
7.00
6.50
6.5o
4.40
3.90
3.80
3.70
3.60
3.40
3.30
3.30
3.30

Les escomptes à la liste sont de îio,
15 et 21 pour cent.
Tête plate, acier 8o 10 et 12 P.
Tête ronde, acier 8o 10 et 12 P.
Tête plate, cuivre 75 10 et 121 p.c.
Tète ronde, cuivre 70 10 et 121 P.C.
Tète plate, bronze 70 10 et 12k P.C.
Tête ronde, bronze 65 10 et 12* p.c.

Fanaux

Nous cotons:
Wright No 3
Ordinaires
Dashboard C. B.
NO 2

Peints, Soc extra par doz.

Tordeuses i linge
Nous cotons:

Royal Canadiand
Colonim d
Safety i
E. Z. E.d
Rapidd
Paragond
Bicycled

Moins escompte de 2o P.C.

doz.
doz.
doz.
doz.

IOZ.
lOZ.
lOZ.
lOZ.
lOZ.
lOZ.
lOZ.

8.5o
4.75
9.00
6.75

$775
52.75
56.23
51.75
46.75
54. 00
60ý.50

1wunitions
L#escompte sur les cartouches cana-

diennes est de 30- ét 10 pour cent.

Plomb de chasse
Nous cotons net:

Ordinaireý
Chilled
Buck and Seal
Bal

METAUX

100 lbs.
100 lbs.
loc lbs.
ton lbç.

10.00
10.40
10. 8o
11. 20

Antimoine
Le marché est rants changement. Les

loci lbs. $&Soo à $8,So.
Fonte

Nous cotons:Carro.n--Soft
Clarence NO 3

È4.50
24.50

Fer eni barre
Nous cotons:

Fer marchand base toc lbs.
Fer forgé base toc lbs.
Fer fini base 100 lbs.
Fer pour fers à cheval

base ltc lbs.Feuillard mince i à 2 pcs base
Feuillard dpals No ico base

Acier eni barre
Noma cotons net 3o jours:

2.05
2.20
2.30

2.30
3.20
2.25

Acier doux base toc lbs. 0.00 2.15
Acier à rivets base loc lbs. 3.10,. 2. i5
Acier à lisse base i00 lbs. 0.00 2.35
Acier à bandage base toc lbs. 0.00 2.15S
Acier à machine base toc lbs. 0.00 2.35
Acier à pince base 100 lbs. o.00 2.83
Adier à ressorts base 1oo db.. 2.75 3.00

Cuivre eni lingots
Le marché est très fort et les prix

sont en hausse de 25e par toc livres.
Nous cotons $18.75 à $1900 les toc

lbo. Le cuivre en feuilles est coté à 26c
Nous cotoss: $51.5o à $52.00 ferme,

leà too lb.
Ce métal se fait de plu en plus rare

sur les marchés primaires et les expé-
ditions diminuest.
la livre,

Etaia eni lingots
La demande est très forte et les prix

sont plus élevés de $&.oo . $i.So par ioo
livres.

Plomb eni lingots
La demande est très forte et les stocks

sost faibles.
Nous cotonç: $6.6b à 6S.85. très rare.

Zinc eni lngots
La demande est tr ès forte.
Nous cotons: $7.50 à $7.75 les 100 liî

vres.
HUILES, PEINTURES ET VI-

TRERIE

Huile de lin
Forte demande et les stocks sont très

bas,
Nous cotons au gallon, prix nets: hui-

le bouillie 85c. huile crue 92c.

Huile de loup-marin
Nous cirots au gallon:

Mulie extra r iié
1.î.sw ne de térébenthine

Nous cotons 65c le gallon par
té de 5 gallons et 72C le gallos
ni.

Blanc de plomb

Marché très ferme. -

Les prix sont en hausse de 15e.
Blanc (le plonmb pur
Bt lanc (le plomb No i
Blanc de plomb NO 2
'Blanc de plomb NO 3
Blanc de plomb NO 4

Pitch
Nous cotons:

Goudron pur. ioo lhs.
Goudron liquide, brl

Peintures préparées

Nous cotons:
Gallon
Demi-gallon
Quart. le gallon
En boites de 1 lb.

70c

quanti-
par ba-

8.25ý
7.60
7.30
7'.00
6 75

6o, $ 1o-0c; 61 à 70, $11 .50; 71 à 80, $12.SO;
81 à-85, $14-00; 86 à 90, $16-50; 91 à 95,
$i8.oo Escompte 33 113 P.C.

Vert de Paris pur

te i d'avance par livre sur
Nous cotons.

Barils à pétrole
Drum de 50 à 100 lbs.
Drunis de 25 lbs.
Boites de papier, I L
Boites de fer-blanc, i IL
Boites papier. i lb.
Boites fer-blanc, I L

toute la ligne.

0.00
0.00
0.00
0.00
0.00
0.09
0.00

0.21

0.23à

Cibles et cordages

Nous cotons:
lrst Manilla
l1ritish Manilla
Sisal
Lathyarn simple
Lathyarn double
jute
Coton
Corde à chassis

base IL
base lb.
base lb.
base lb.
base lb.
base lb.
base Ilb.
base lb.

0.00 0. 141
0.00 0.31
0.00 *0.091
0.00 0.10
0.00 o. loi
0.00 0. loi
0.00 0.23
0.00 0.34

Papiers de Construction
Nous cotons:

jaune et noir. pesant
Jaune ordin.-.re. le rouleau
Noir ordinaire, le rouleau
Goudronné, les i00 lbs.
Papier à tapis, les 100 lbs.
Papier à couv., rouI., 2 Plis
Papier à couv., rouI., 3 Plis
Papier surprise, rouI., 15 ll>s.

0.00
0.00
0.00
0.00
0o.
0.00
o.00c
0.00

1.50
0.28
0.36
I .50
2.75
o.6o
o.8
0.50

Charnières (couplets) No 840

li pouce
1 l pouce
2 pouces

2J pouces

3 pouceS
ti pouce
ii pouce
il pouce
2l pouces
21 pouces
21 pouces
21 pouces

3 Pouces
3l Pouces
4 D)ouces

Niéme escompte que
cl.arniè .res d'acier poli.

>.70 0.80
).00 4 00

1.45
1.50
1.55
0.10

1.90
1.95
1.75
0.11

Verres à Vitres

Les prix sont très fermes.
Le marché Belge augmente continuel-

lement ses prix.
Nous cotons: Star, au-dessous de 26

pouces uni: 50 Pieds. $1.7o; toc pieds.
$3.20o; 26 à 40, 5o pieds. $i.80; îoc pied%,
$3,40o: 41 à ;o. 100 pieds. $3.85; 5I. à 6o,
ioo Pieds. $4.io: 6iî a 70, toc pieds, $4.35;
71 à go. 100 pieds. $4.85.

Double Diamnnd. toc pieds: o 1 5

$6%)0; 26 à 40, $7.50à 41 à 50, $8.75; 51 à

o.67
0.75
o.81
0.92
1.07
1.30

838
0.32
0.37
0.48
0.59
o.67
o.76
0. 81
0.95
1.07
1 .49
2.12

pour toutes les

FERRAILLES

Cuivre fort et fil de cuivre
Cuivre mince et fonds en

cuivre
l.io-rouge fort

Laiton jaune fort
Laiton mince
Plomb
Zinc

La lb.*
0.00 0.11

0.00 0.09
0.00 0.10
0.0 o .08
0.00 o.o6
0. o2l 0.021
0.00 <0.03
La tonne.

F.,,r forgé No 1 0.00

F-er fondu et débris de
machines No 1 0.00

Plaques de poêle 0.00

Fontes et aciers malléables 0.00
Pièces d'acier 0.00

Vieilles claques 0.00

12. D0

9.00
5.00

La lb.
0.00
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en fer de la Home Pence Co. U.S.A , de 3oe le pied et Montant.
100 modèles différents. Barrières d'entrée sièges de parterre,
vases pour firurs, grllag Wn brch et %nfrpu huate.Aussi cltrra et ba rièe mmntales en brocde&la Reg
Pence & Gate Co. Ne faites pas d'arrangement défili

avant de vous mettre en relation avec
P. L. W. DUPRÉ & Cie., ~r~
567 Avem. Deorumer. Lassalle 437. samedi S)j a. à ibre p.M,

LA CONSTRUCTION
Du 9 au 17 septembre, la v

cordé 30 permis de construir
de $184.350 pour les nouvelles
tions et de $59.250 pour les r

Les chiffres ci-dessous en
la répartition par quartier et
le coût approximatif de chaqu<
tion moins les détails des p
dessous de $î,ooo.

Quartier
Deloriniier
Emard
Lau: ier
Notre-Dame de Grâce
Ouest
Rosemont
St-André
Ste-Anne
St- Denis

-St;,Geor -e
St-Hen r1i_
St-Jacques
St-Louis
Ste-Marie

Total
Rue Dupré, quartier Ste-k

maison, i manefacture, 3 étag
se; coût prob. $1,200. Propri
Cohien & Son.

rille a ac- Rue Hanover et Dorchester, quartier
e au coût St-Georges; rép. i maison, 2 étages, 2e

consruc- classe; coût prob. $1.200. Propriétaire,
s cnstuc-Hannan & Spratt, 99 Du Bassin.

éparations. Rue Place Viger, quartier St-Jacques;
indiquent rép. 1 maison, 6 étages, 2e classe; coût
donnent prob . $so,ooo. Proprietaire, C- P. R.

econstruc- Rueý De Normanville, quartier St-De-
erî~xis nis; rép. i maison, i logement; cû
er ç s au- p o . $ î o oùPo rtare . E a

mrre , î DePNoriéairle . E a
Coût Rue Coîborne, qui'r'ier Ste-Ann-- r.-p.

$850 maison, i entrepôt, 3 étages, 2e classe;
15,coût prob. $2,5oo. Propriétaire. National
50 B reweries Ltd., Carré Chaboillez.

3,0 Rue Craig Ouest, quartier Ouest; rép.
9,050 1 maison; coût prob. $i,soo. Propriétaire,
1,5oo Witness Printing Co., St-Pierre & Craig.

3,6 Ave. Ontario, quartier St-André; i
i maison, i loglement, 3 étages, ie clas-

I42i5oo0 se; coût prob. $1i42,ooo. Propriétaire, Sir
9,500 Rodolphe Forget.

2,335 maison, 3 logements, 3 étages, 3e clas-
275 se; coût prob. $2,500. Propriétaire, Noêl

5000 Eugène, 1023 Marie-Anne.
Rue Hôtel de Ville, quartier St-Denis;

60 1maison, 2 logements, 2 étages, 3e clas-
2,000 se; coût prob. $i,8oo. Propriétaire, Mme

Marie Rainville.
$24,600 Rue Marie-Anne, quartier Delorimier;

i maison, i logement, 2 étalKes, 3e clas-
nne; rép. i se; coût prob. $6,ooo. Propriétaire, Art.
es, 3e clas- Leblanc, 1171 Bordeaux.
étaire, L. Bouleeard Rosemont, quartier Rose-

nmont; .1 maison, i logement, 2 étages,

3e classe; coût prob. $3,000. Propriétai-
re, Millette, Pierre, 353 2e Avenue, Ro-
semont,.

Ave. Mayfair, quartier Notre-Dame de
Grâce; i maison, i logement, 2 étages,
2e Classe; coût prob. $9.ooo. Propriéýtai-
re, P. E. Layton, Mayfair Ave.

Rue Laurier, quartier St-Denis; i mai-
son, 2 logements, 3 étages. 3e classe;
coût prob. $4,ooo. Propriétaire, Aimé
Hatidfield, 1002 Mont-Royal Est.

Rue St-Andý:é, quartier' %~-Denis; i
maison, .1 logements, 2 étages, 3e classe;
coût prob. $2.500. Propriétaire, Gauthier,
jean, 283 Orléans.

Rue Champlain, quartier Ste-Marie; i
maison, i logement. 2 étages, 3e classe;
coût prob. $2,ooo. Propriétaire, B. Bru-
nette, 97 Champlain.

Rue Henri-Julien, quartier Laurier; 2
maisons. 6 logements, *'t étages, 3e clas-

-se; -coût prob-.$34Oo.-Preoriétaire.n Ma---
her & Fils, St-Henri de Mascouche.

Rue St-André, quartier St-Denis; i
m~aison, .1 logements. 2 étages, 3e classe;
roût prob. $2,000. Propriétaire, l3igras,
J., 2977 St-André.

Rue Sherbrooke, quartier St-Georges;
i garage, i étage, 2e classe; coût prob.
Si.îoo. Propriétaire, A. F. Riddle, 504
Sherbrooke Ouest.

Rue William, quartier Ste-Anne; i
maison, i entrepôt, i étage, 3e classe;
coût prob. $5,ooo. Propriétaire, Ramsay
A. & Son, to lies hInpecteurs.
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Si LA VALEUR EST UNE OBJECTION
pour vps cliente, il est certain que vous de.
vriez tenir le

VERNIS DOUGALL
Fabriqué dans l'usine le plus moderne du

Canada avec les matériaux les plus finis exclusi-
vement, par des ouvriers expert ; il vaut indis-
cutablement cent conte dans la piastre.

-Tous les Vernis Dougall sont convenablement
vieillis et chaque gallon en est garanti.

Ne prenez pas de risque-vos cliente tiennent
à la valeur, donnez-la leur.

"Le vernis qui dure le plus longtemps."

1 DOUCALI VARNISH C OMPANY, LIMITED.
315 Rue Me Eaumfacturiers, Miontréal Canda.

J. N. DonUgl, Pris. Aisocide de la -Murphy Vat"ia Co., E.U.A

au-

REG LES

Plus de 203 Styles.

La meilleure qualit6 .

THE, CHAPIN-8 S 0
VNifON FACTORX

PINE MEADOW, CONN., E. U. A.

........... Il ........... ......
..........................................
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Peinture -d'automnne
Emmaginez la peinture M. L, Elastilite, tin

vernis d'extérieur et d'intérieur, excepté pour les RO B Cplanchers), et le Floglaze M. L, un fini pour plan-w o riff
chers, lambris, meubles, bancs de jardins, outils, Pour quoi les Hommes Expérmentés
automobiles, voitures, etc.

Nous recommandons le peinturage d'automine Demandent Amatite.
Nous faisons les lignes M. L, (Maplo Leaf> Je telle t~~ e Matériel à Toi. Les toits peinturés ne Sont à
façon qu'elles donnent les meilleurs résultats. C'est tuc u à eboit l'épreuve de l'eau que là où

d'ete pieiu-éla peintre l'est elle.înéme.
une aide pour le marchand local qui les vend tous les deux -à us. Ausatite est ài l'épreuve de

e peut sivalîaer l'eau sur ti'ute ls surface.
Votre stock est-.il complet ? a vec Amatile - Aniatite se vend eii rouleaux

Rappelez vous que notre département d'art qu n* a ucune. usuels et commo 'es de iio1sien Le011 s epieds Carrés, avec US, recoU-
decoratif vous aidera à attirer le commerce local. peinture. 'virement uij là icù la gurface

Projets de couleurs gratuits. consci1F tchnîiques, ptisué c inèeàasue njitsré
etc., sur le peinturage et la décoration d'intérieurs. unaissent le gmand Des clous et du ciment sofit

avshitigc d'unile emtpaquietés au centre de
Demandez nos cartons de oouIouris et nos boites toiture qui ic pa chaRque rouleau.

échntllos espoituessusom ésbteoiiîîde peinture. 1Echantillon et brochure
Ils savent l*ennui envoyés gratuite nient itir
que caisse le l)ein- demande adrefsée au bercail

1.31turAge. îIlaavert le plus proche.Impedal ans Color Co., Liniited. cequ'il coi.: ToPte.so Ils o.
118 Rue Plices 6.24 Rue lors 365 Rue Water Vout sujets à n<gli. Uimsted.

WFiupe. Toronto. Vaf couver. g er de pelntprer MON4TRÉAL, TORON4TO.
teps ppotîun. lST. JOHN. N.B..VHAUFAX.rN'E

Nous fabriquons' les four-
neaux en tous genres et en
toutes dimensions des modèles
les plus modernes et les plus
perfectionnés ainsi que les
poêles et fournaises à air chaud
les mieux conditionnés.

Le Fourneau pour liotel
est un article dont nous nous

*sommes fait.une Spécialité et
nos modèles réunissent toutes
les commodités susceptibles de
faciliter une cuisson rapide et

--- N us m a I~trons gae-
ment les bouilloires pour faire
cuire la no urriture destinée aux
animaux. -FOURNEAU POUR HOTEL

IRECORD FOUNDRY &MACHINE CO,
RUE MILL, POINTE ST-CHARLESs MONTREAL.

Usines à Monoton, N. B3.
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MARQUE "BERLIN"
Chaussures en feutre pour la prochaine saison froide.
L'assortiment de Pantoufles et de Chaussures en Feutre que nous mon-

trons cette année, surpasse tout ce qui a encore été vu dans les magasins de
détail.

Le meilleur choix

La meilleure qualité

Styles Nouveaux

Détails Nouveaux

Une plus grande
variété

considérables

Prompt service.

Nous portons de gros stocks pour livraison immédiate à

MONTREAL. QUEBEC. OTTAWA.
CANADIAN CONSOIJDATED RUBBER COMPANY, Limited

SEULS AGENTS VENDEURS.

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ "LE PRIX COURANT"
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PANTOUFLES CHAUDES, EN FEUTRE, MARQUE "BERLIN."
La PREMIERE et a MIEUX CONNUE des Marques de chaussures en feutre au Canada.Votre assortiment n'est pas complet si vous n'avez pas ces lignes. Prompte expédition garantie.

Pantoufles en feutre à patrons ou en tapisserie.

STYLE 4007
Pantoufle Pour hommes, empeigne tapiserie. STYLE 411r

Fa %fouft*. sur dames. empeigne tapise»rieet bordure.

STYLE 4001 STYLE 4114
Pantoufle pour hommes, feutre à patrons. Pantoufle pour dames en feutre.

"KOSEY KORNER" Pantoufles de chambre en feutre.

SSTYLE 20 10
Cnmb e, en foutre. Pour homme$.

STYLE 2030
Pantoufle de ohambre. pour dames. feutre lin.

wunom- STYLE 2031
SIYLE 2011 pnofed hmre eta ordms

Pantoufle de o hambe e, en fout e, pc ur hommes. Pantoufle de ohamre n eutre, pour dames.

SEULS AGENTS VENDEURS:

CANADIAN CONSOLIDATIO RUBBER COMPANY, LIMITED.
Grands assortiments à

QUEBEC OTTAWA

EN ECRIVANT AJX ANNONCEURS, CITEZ "LE PRIX COURANT"

MONTREAL
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Dans la Classe

STAN DARD,
Noua faisons une spécialité de toutes sortes d'Outils de Chantier, et nous

pouvons exécuter vos commandes avec la plus grande promptitude.

LES OUTILS DE CHANTIER DE

"PINK"
Sont les outils modèles dans chaque province du Canada, en Nouvelle-

Zélande, en Australie, etc.; la légèreté, la force et la durabilité
se combinent en eux de manière remarquable.

En vente chez les Marchands de Ferronnerie en Gros et en D6tail,
dans tout le Dominion.

Proourez-vous le Catalogue et la liste des Prix.

THOS. PINK, Pombroke, Ontario.

Vous faites-vous une Clientèle de Concours ?
Par toutle Canada, les marchands actifs doublent

et triplent leurs ventes de ciment en encourageant
les fermiers de leurs connaissances à entrer dans -
notre grand

CONCOURS DE 1912 POUR LES FERMIERS
pour lequel îo8 prix en espèces (12 pour chaque
provnce) seront accordés Le concours est organisé

e telle manière que les fermiers qui emploient une
petite quantité de ciment pourront gagner autant
gue ceux qui en emploient plus. Dans crs condi-
tions il vous sera facile de tirer profit du concours
pour induire h s fermiers aui n'ont jamais employé
de ciment à l'essayer. Chaque essai du Canada
Cement vous procurera un autre client satisfait et
son achat de ciment se fera plus considérable chaque
année.

Notre publicité dans les journaux d'agriculture et
les journaux hebdomadaires, pour laquelle nous
dépensoas dt s milliers de dollars chaque semaice,
a créé une demande énorme pour le Canada Cement.

Notre journal gratuit pour les fermiers, " Farm
Improvements", suggère constamment de nouveaux moyens d'employer le ciment.

Notre Déartement d'Informations Gratuites aide les fermiers à utiliser le ciment avec discerntment et profit.
Tout cela veut dire une plus grande demande pour le Canada Cement et plus de profits pour les marchandh qui le tiennent.
Etes-vous de ceux-là ?
Si non, il vous sera profitable d'entrer Tout de Suite en relations avec notre bureau de ventes le plus rapproché. Chaque jour

de délai raccourcit la saison des plus grosses ventes.

CANADA CEMENT COMPANY, LIMITED
Bureau d'informations, Edifice du "Herald", Montréal.

Bureaux de ventes à
MONTREAL TORONTO WINNIPEG CALGARY

a
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Les Tribunaux
PROVINCE DE QUEBEd

COUR SUPERIEURE

ACTIONS

Défendeurs

Bourbonnais, Isaie

Demandeurs

St-Clet

Gosselin, Nap. 303

St-Cyrille de Normandin
Simard, Stanislas
Simard, Arsène
Simiard, S. & Frère

Colonial Inves-tuent & Loan
Co., Ltd., ière classe

S&-Cyrille de Normandin
Cloutier, Nérée
Cloutier, MI. A. C-lothilde (épýou-_

se de ~rtItfs.--MôritrèDl
Cloutier, M. Aurore (épouse de

Ferland, Prisquc, Montréal)
Cloutier, Gertrude (Montréal)
Cloutier~ J. H. Dolor (Montréal)
Cloutier, J. Augustin (Montréal)
Cloutier, Alfred T. (St-Proàpcr
Cloutier, Sarah (épouse de

Cloutier, Pierre Eugène (Mon-
tréal)

Cloutier. J. Médéfic (Gallup,
Mexique)

Cloutier. J. Aiphida (Lake Aura)
C loutier, Bernadette (Lauzon)
Cloutier, J. R. D. (Abbitibl)

Tacot), J. Albert A. (StTite)
T: ,Marie-Rose H. (St-Tite)

lr.,F. X. (St-Tite)
(.lohîtier. Malhilda (épouse dc

Trudel, F. X. Ovide (Mont-
réal)

tL-(nticr. Suiccess. Olivier L.
I(int1 réa 1)

Lambhert. Marie Antoinette, C. m.
C. S. (veuve (le cloutier, P. UI-
doik, Montréal)

Jacob, V. Raoul, 1ère classe

St-Germain de Rimouski
Thléherge. *Jos. Abraham
Ycpage. J. Martin

Théherge 9, Lepage
Robert & Robert 399

St-Jean d'Iberville
.\ rlur. Marir Az.ilda Vitaline
jmloîn. L. P. Co. Reg. (Mont-

ra)National Plreweries ltd. 133

St-L19uis de Gon;zajue

Leblanc, Mathias

Birassard. J0.
:-Martin

Coner, J. B.
St-Tite

10<>

1000

l)ucsneau, Frs.
flreiincr. Alex. Ltd. mis
Chemin Gouin

11.eauchernin, Chas.
Mathewson's Sons 33390

'Lachenaie
Gaudreault, Delphis

Morris, J. Eancrède (Pointe-aux-
Trembhles)

Gaudreanît. D. & Co. (Montréal)
Riopelle. Ls.

Lachine
lhiyer, H. A.

Laniothc & Clianpoux

Lachine
l.afl;nte. Alphonse
Cirouix, Armand

Laprairie
F'ox, Jas. E.HatD.C

La Tuque

Aubr, A.Dupont, j. G., M. D.

Maisonneuve
ilessette, Angélina (épouse de Cho-

(luette, Chas:)
(hoquette. C. & CO. MsoH

Maisonneuve
Villr_ 4W -MaisonnlUee-- -

Gauthier, A. E.
Maisonneuve

Morin, Jos. Emile
Harris Abattoir Co., Ltd.

Maisonneuve
Gauthier, jean

0
Thibault, Pierre

Paquette, H.
Irmstown

Moody & Sons
lutreflont

Ik-sjardins, J. Huard, V., 2ème classe

- Voici la fournaise qui fait impression

sur l'esprit de l'homme économe.
De?. centaines dle personnes dlésirent avoir une fournaise, mais n'en n'achètent pas,

pirc qu'elles P lisent que l'-îîsta latnsi et l'entretien sont dispendieux. Cela peut être
%rai des systèmes à eau chaude et à vapeur et (le certains systèmes à air chaud ; mals
c'est le Contraire pour la fuurnaise "HECLA" et ( i le faisant bien comprendre à vos
clients, vous pouvez vous créer une quantité de vente. profitables de fournaises.

Le coût iiiitll d'une fournaise "HECLA" est si r.tisonn 'bIc - le coût d'installation
si infinie - l'économie en conmbutiblc nécessaire p ur chauffer parfaitement une maison,
si muarqutée - qu'il n'est besoin que de bien faire conîorrin'lre tout ela à la moyenne des
îoin mies qui tiennent maison pour leur faire désirer une "HECLA."

Envoyez-nous une liste d'hommes susceptibles dIe faire un achat, dans votre district
et nouq enîverrons avec plaisir à chacun d'eux un exemîplaire de notre brochure Intitulée
'«Coînfort & Ilealth- (Confort et Santé). Elle les intéressera.

Nos commis voyageurs, experts en tout ce qui concerne les fournaises, sont à votre
h isposition pour vous aider de toutes les manières à vendre des fournaises 'tHEOLA."

ésitez pai à demind!r leur aide, ou écrivez-nous.

CLARE B3ROSe & CÔMPANY, Limited,
PRESTON, s ONTARIOs

1 1 Représentant pour la province de Québec: J. E. JAMIESON, Lnnoxvlle, Qu.
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LEf HACHE-VIANDE "9JEWELL 1 DE MAXWELL
Est une machine de fabrication canadienne qui travaille

vite, facilement, et est absolument digne de confiance, il est
d'un prix qui en rend la vente fitcile.

Fait de quatre grandeurs, avec

l'équipement complet de couteaux

pour toutes sortes d'ouvrages.

Demandez le catalogue de Hache-Q
viande, de Laveuses, de Barattes,
etc., de Maxwell à MAXWELÈs 6

IDAVID MAXWELL & SONb, Ste Mary's Ontario.I - Agence à Montréal : 446-448 rue St.PauI.

Gobeil, A. uée
Marin, Victor (Montréal)

Bail, Geo.

Sorel
Buckley, Elien ex-quai. (veuve

de Mçargan,J)
Morgan, Wm. Geo. M.
Morgan., Success. James

Trust & Loan Co. of Canada

Leclair, Nil. Sanril
Lacaille, Gendreau Co.

Trois-Rivières
Pichette, Florentine Corinne (é-

pouse de Paré, Arthur S.
Three Rivers M. Exchange

Légaré, Gadl>ois Automnobil eLtd.
Trois-Rivières

Cloutier, Roland
Cloutier. A. D. Reg.

National Coffec & Spice Ca.
Verdun

Trault, F. X. ex-quai.
Su ccess «ic î Louse (épouse

de Bprbeau. C. 1. Montréal
Lachapelie, Félicité (épouse de

Lafrance, Ls., Hull)
Lesage. Delphine (Montréal)
McLane, John et Jas. (Montréal)
McLane-Stratford, Emélie (Mont-

réal)
McLane-Bélair, Mary (Montreéal)

Mitchell, Mary Catherine
Wesf2nount

Bruneau, Berthe (épouse de Pgt-

gnuelo, Mastai)
Généreux, F. A. et ai.

306 Mackay, Alex. Wszon
Mackay, Alex. Co.

Munroe, Alex.
Westmount

Gaffrey, Henry
486 1 .Pauzé & Gohier

486! Westmount
Mackay, W. Alex.

Iiorthwick, D. H. T., ière CI

COUR SUPERIEURE

JUGEMENTS RENDUS

40 Défendeurs Demandeurs
400 St-Bruno
Treniblay, Dieudonné Albert

Trust & Loan Co. of Canada
~$~Hyacinthe

113 Bonassay, W
St. Henry Shoe Ca.

Bt-aurent
Legault, Oscar

Goyer, Antoine, 4èmne c
Sherbrooke

Gagné, Jos. Orner
Coulombe, P. J.

Rhéaurnc, L. Setbr
Moody Sons Ca.

5000 Tétraultville
Hague, John

Bourdon, C.

Verdun
618 Robidoux, Etienne

Taillon, Ls. N. 148

275 COUR DE CIRCUIT

JUGEMENTS RENDUS
Mon-

303 Défendeurs Demandeurs tantE
Abenaquis Springs

\Va tt, W. E.
asse Modern Garage Ca. 25

Buckingham
BIais, J.

Rock City Cigar Co., Ltd. 37
A. *ti;ý1jâ%ïaga

dÇon- D'ailleboust, Aniv'is
:ants D'Ailltboust. J. T ili

Caughnawaga

1455 SaaFnkD'Ailleboust, J. T. 8
Caughnawaga

Meyer, Angus
129- - D'Ailieboust, J. T. I

Caughnawaga
D'Ailleboust, Jas.

lasse D'Aillcbaust, J. T. 9
East Boiton

Bowker, A. M.
502 Hall, W. M. 15

Farnhamn

162 GruF . Cutter, S. J. 58
Iberville

107 Cooke, T. J. 59
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N05 Nous ne montrons ici que quelques uns desa nombreux odèles de rabots
(Spoke Shaves) que nous manufacturons. Dlans chaque cas, les couteaux sont
faits d'un acier de haute qualité. 1,;s poignées sont peint"s au japan et, dans
chacune, il y a une ouverture qui plermet (le pendre l'outil lorsqu'on ne S'en
sert pal.

No 52 nosTous les numéros ci-contre et les autres sont maintenanit fabriqués dans

Demandez notre Catalogue contenant les descriptions comiplètes.

Nzw BRJTAIN.CONN. USA.
N053

JE TIENS EN STOCK
L'Acier pour outils miarque "1CONQUEROR", pont usages généraux. Aussi, l'Acier pour Emporte-pièce*, de mêmeque celui empioyé pour les pièces sp6ciales et à grands vitesse et la

"6CON Q7UEIR ( R
FOREUSE À GRANDE VITESSE PERFECTIONNÉE.

ÉCRVEZ-NOUS POUR LES DÉTAILS.

LA MEILLE.URE. QUAUTÉ-LES PLOS BAS PRIX.

Edifice St-Nicolas, AL E X AN DIE R G IB B MONTREAL.

SCIES MÂPLE LEÂF
Nos Scies

sont trempées
au moyen
d'un procédé
secret.

Satisfaction ----
garantie. THE wonKs SIIURLY«DIETRIClI CO., LIMITED, (lut, Ont.

LES GALLONS DE MESURE
DOIVENT ETBE EXACTA

Pour se bien veýn-re, ils doivent être du modèle le pins perfectionné ; particu.
-ltréffient" aptés pour chaque sorte d'ouvrage ; durables et fiables,

Ceux qui portent cette eF f#
marque de commere uý

sont les meilleurs parcequ'ils ont toujours donné satisfaction. ILS eNT
FAITS ZN CANADA.

En vente chez tous ls 7 fIF q Q 47 /f ncatalogue srdmne
marchands de gros R W q. L ' ~ ~ ~ 'srdmne
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Courroies Spéciales
Nos Courroies sont recouvertes de
notre Ciment Imperméable et peu.
vent ête exposées au froid ou à la
chaleur sans danger d'être gitées.

D. K. McLaren,
Limited

35t, rue St-Jacques,
NONTREAL.

TiL Maia 4904-4908 et 7248

Feutre et Papier
N'IMPORTE QUELLER QUÂNTITS

Toitures Goudronnées (Rooling) prftes à poser, 2 et 3 plia.
Pair e Construetion. Feutre à Doubler et à Tapisser.

;Pduits du Goudron. Papier à Tapisser et à Imaprimer.
Papier d'Eanbellage Brun et Maninle.

Fabricants du Feutre. Goudronné
.-P "BLACK DIAMOND"

Alex. McArthur & Co., Limited
82 RUE McGILL, MONTRE.&][

aftafaeture de yetr «or Toiture: Rues du Hivre et Logam,
MouDs à Papier, Joiiette. QuE.

Foreuse de Fabrloation Canadienne

AUCUNE AUTRE N'EST AUSSI BONNE.

John Morrow Screw & Nut Co'y. Lisnited
INGHIRSOLLo ONT.

Théâtre National Français
Semane du 23 Septembre 1912

LE -SACRI-FICE
Grande Comédie eui 3 actes par G. Dovore.

Matinée tous les jours

FONDS A VENDRE
Stock de marchandises générales à vendre,

en parfaite condition, $9.000,00. Beau grand
magasin à louer pour cinq ans, situé en plein
centre commercial.

Bonne chance pouroe4 veut s'établir en
affaires.

S'adresser a

Boite Postale 52,
DAVILLE.

Agent français très versé dans les
affaires à Paris depuis 20 ans, réfé-
rences premier ordre, demande mai-
son de Commerce au Canada désirant
agent acheteur ou vendeur n'importe
quelle branche.

J. G, BONNET
115 Boulevard Poissonnière

PARIS, France

AGENT DEMANDE

Une compagnie d'assurance- contre l'incendie, membre du
Syndicat des Assureurs, et établie depuis très longtemps, désire
entrer en communication avec une personne connaissant les
m~archands de gros, relativement à la position d'agent spécial.
Aucune expérience antérieure n'est nécessaire, mais la personne
sollicitant cet emploi devra donner de bonnes références tou-
chant son honorabilité.

Excellente chance de succès pour un comptable ou gérant
d'une maison de commerce, avantageusement connu.

S'adresser: Bureau de Poste,. Boite 2M6.

LA PRINCIPALE DIPFICULTÊ qui se présente à l'homme inexpérimenté entrant dans l'Assurance-Vie,
C'est de trouver des hommes Bons à Assurer. Cette difficulté disparait quand vous travaillez pour
une Compaie Industirielle, dont les débits sont une mine inépuisable à la fois pour les affaires
ordinaires et les affaires industrielles.

THE UNION LIFE ASSURANCE COMPANY
*UREAU.OHEYi A TORONTrO. CAN.

MM. de PotMIM de eea semada que da"e -u auente comueJ Cadae



Ile Bizard
St-Pierre, Vitalien

Boileau, F. X., renvoyé

Lessard, Frai

Paquin. Amédée

Lo
Brissette, Hector

Lo
Wallace, A. H.

Lachine
nk

G
La Tuque

uzzi, G. 52

Guunns Ltd.
ngueuil

Boissy, l.
ngueuil

Tucker, H. 15

Maisonneuve
Ouellette, Arthur

Heaney, J. 7
Maisonneuve

Dugrenier, Amédée
Julieri-A. 32

Maisonneuve
Beaudry, Albert

Laroche, T. 10
Maisonneuve

Poulin, J. B.
Jouvel, C. et al. 95

Maisonneuve
Dufour, Pierre

Brien, H. dit Desroclhers i
Maisonneuve

Bertrand, Ludovic

Gallant, Bros.

Jourdanet, F.
Matapédia

Empire Oil Co. 39
Matapédia

Gauthier, Georges
Orsali, A. et al., coût seulement

Mistassimi
Guay, Alph.

Moody, M. & Sons
Ste-Anne de Chicoutimi

Savard, Alma
Savard, Edmond

Gray, Wm. & Sons Campbell
Ltd. 99

Ste-Geneviève
Guilbault, Aldéric

Pilon, J., renvoyé
St-Laurent

Thivierge, Albert
Joannette, J. H. Il

St-Louis Terrebonne
Massé, Arthur

Bayne Carriage Co., Ltd. 72

St-Pierre les Becquets
Tousignant, D.

Da'rling & Brady, coût seulement
Ste-Rose

Brown, James
B langer, J. E. il

_St-Vincent de Paul
Racine, Cléoplhas
Gachon, J. F. (Montréal)
Desnoyers, Arh.

La Soc. de Crédit & d'Emission 80
Trois-Rivières

Mongrain, Philippe
Comptoir Général d'E ;ompte

et de RenseW'nements 43
Valleyfield

Hutchison, E.
Garmaise, J. et al.

- LE PRIX COURANT

Verdun
Lacombe, Onésime -

Fauteux, F.

Bélair, Ovila

St-André, Victor

Verdun

R
Verdun

yan, P. renvoyé

Abinovitch, L. 6

(Suite de la page 45)

STATISTIQUE 'DES PRODUC-
TEURS DE CUIVRE AME-

RICAINS

D'après les dernières statstiques pu-
bliées par l'Association des producteurs
américains de cuivre, la production des
Etats-Unis, en juillet, a été de 137,161,-
coo livres contre 122 millions 315,000 en
juin et 126,738,000 en mai. C'est la plus
forte production mensuelle de cuivre
affiné publiée depuis le commencement
de 1910.

Le total des délivraisons pour l'ex-
portation et la consommation locale
s'est élevé à 131 millions 215,000 livres
contre 127.596.000 en juin et 142,188,000
en miai (exportation en diminution de
1.329,000 livres et "consommation loca-
le en augmentation de 4,498,000 livres
par comparaison avec juin").

Le stock visible à fin juillet était de
50 millions 280,000 livres contre 44.335,-
ooo fin juin, et 49.6i6,ooo livres fin mai,
alors que fin juillet 1911 il s'élevait à
137,739,000 livres. C'est la plus forte
augmentation enregistrée depuis septem-
bre ilti.

LES PRINCIPAUX MINERAIS
D'ETAIN

L'étain, dont la consommation mon-
diale est très importante. est disséminé
dans toutes les parties du monde. En
Europe, les gisements sont très pauvres:
les mines <le Cornouailles ne produisent
guère que 4.500 tonnes par an, et l'ex-
ploitation des minerais de Saxe et de
lDohènie est presque complètement aban-

donnée.
Il existe d'abondants gisements dans

l'Inde, à Perali, Selangoi, Negu, dans la
partie sud de la presqu'ile de Malacca.

Les gisements de Bangka et Bilit.on

sont connus depuis 1710 et sont formés
par une couche d'origine alluvionnaire

d'une épaisseur (le o m. 6o environ et
située à huit ou dix mètres de profon-

deur.
Parmi les gisements qui semblent ap-

pelés à un grand développement, quandi
les procédés d'exploitation seront plus
perfectionnés, figurent ceux du Yun-

nam, en Chine. A Kotsin, on extrait à

59

heure actuelle plus de 4 p. c. de la
oduction mondiale. Le gisement est
tué à unç grande profondeur, 800 mè-
es environ. Le travail est très pénible
ar suite de l'exiguité des galeries; il
t fait par des enfants, et les disposi-
is d'aération sont réduits à leur plus
iple expression. Le minerai extrait

e la mine est fondu à Kotsin même,
près avoir été enrichi de 6o p. c. envi-
n. l.a fusion se fait dans une trentai-

ade fours, alimentés au charbon de
ois et dans lesquels le feu est entrete-
m par des souffleries en bois mues par
es hommes.
Les gisements ls plus importants

ont en Btolivie, ,e.leur exploitation est
n progression très rapide. De 12,415
"nnes d'etaini pur en 1904, l'extraction

permis de préparer en 1910 22,855 ton-
les <l'étain pur, représentant environ
o.S p. c. (le la production mondiale. Le
linerai est la cassitérite; sa richesse en
tain varie de 1.5 à 20 p. c., et il se ren-
contre surtout dans la Cordillière cen-
ra1e.

Au Transvaal, un nouveau gisement
le cassitérite récemment découvert aux
ei-irons de Zaaiplaats et Doornhock a
founrni. en 10o. 3.2 p. c. de la produc-
tin mondiale. il existe d'autres filons
en Afrique, en particulier au Zoulou-
land, au Congo et dans le nord de la
Nigeria anglaise, où l'étain nitif se ren-
c<'ntre sous forme de blocs de la taille
d'un haricot, que l'on recueille après un
lavage sommaire à l'eau.

Parmi les gros consommateurs d'é-
tain, figure l'Angleterre, qui absorbe

près de oR p. c. <le -la production totale
le l'étain, par suite <lu développement

<le l'indlustrie lu fer-blanc, particulière-
ment localisée en Cornouailles.

LES RESSOURCES MINIERES DE
LA CHINE

L'industrie minière en Chine est en-

core à l'état embryonnaire par suite de
l'absence dle moyens de communication

entre les diverses régions du pays et
les besoins restreints de la population,
liais les richesses lu sous-sol sont con-

sidérables d'après les évaluations que
l'on' a pu en faire, et comparables à

celles de l'Amérique, que la Chine pour-
ra concurrencer avec succès lorsque
l'exploitation intensive aura été organi-

see.
Les gisements <îe charbon sont parti-

culièrement importants-et la production
annuelle atteint 15 millions de tonnes.

En Mandchourie, le gisement le plus ri-

che est à Fushun, au nord de Moukden;
or. l'évalue à 80 millions de tones, et,

,ren 1910, par deux puits seulement, on



en a extrkait 83o, ans la pro-
vince du Chiz ~~ zien Tong-
shan et amines les p us 'riches

1,400,00o tonnes environ. La 'p-7ô-1nce
du Chan-Toung fournit annuellement"
230.000 tonnes de houille grass 'c et 250,-
ooo tonnts d'anthricitei.dgps laprovin-
ce du Chan-Si on trouvc un gisement
<'anthracite d'une elialsýeur:exploitahle
d'e.nviçon 6 mn. S0, fourni 10-

000 tynqes et y 'o p vucptw et cou-
vrant. uine a ciei considérable.

Bier, que'. * %ôi andanunent ré-
pandu. en Çhiné,;son ,extraction n'est
pas t;ýs'uiWppitaný; illir né dépasse pas

5o,0Ot1e~7 p1VCn~1tdu Chan-Si,
par sÙitý dâç l a co4cu'rrencce que créent
aux prýduit!i i'ndikèésles articles d'imi-
portation. ' ..

L'or*atteint jp.e vaer.d ' itmillion
de dolLar' cen, 1907' el *3 -niillk>nsde dol-
lars en .1908,. p;oyjWf. presque *en tota-
lité de.. la Mandcçhpurý&;'J'argent ne dé-
passe pas une extraction annuelle <le
6,000 Ilivres dans la, province du Chi-Li.

-LE PRIX COURANT

4.-e «tu1vre, le plomb, l'arsenic existent
.çn assez grande quzustité dans lc Yun-
flan, (lui scmble un,ýcntres rni...
d'avenir de la Chini

La Chine est le gpemier productcur
d'antimoine," dont -Jii -n, - 'sous
l7 mc-rêiijigule, a Ma s4«de 3,900 tonnes
en 1907 à 8,000 tonne& eni 1908. Il pro-
vient de la province deZou-Nan et est
expédié principalcent"4 Hankéou.

(à suivi.

OCCASIONS DIhPFAIRES

Nos abonnés que p .Ient intéresser
lcs demandes de repréftations, d'agen-
ces de marchandises, eti., publiées dans
"Le Prix Courant" "_ ont qu'à nous
faire connaitre le nu de l'occasion
d'affaires qui les inté se pour que
nous leur adression i4.n s les rensci-
griements complemen . - qui poule-
raient leur être utiles..
. s()«. Cuir tanné à L. igué. - Les

tanneurs canaliens soflejnvités à corres-
t ondre avec un importateur allemand

de cuir à semelles tanné à la cijué, pour
chau.%surcs cousues à l'envers uturfisc,
dle 2'/a à 3 millimètres d'épaisseur, pour
lequeil il y a une très forte demande.

197 Cidre. - Un manufacturier de

cidre du Canada voudlrait disposer .ïc
uîlelqîîeis chars de cidre.

it>9)S. Biondes~ en bois. - Une maison
(le Manchester désire les échantillons
(le l>'>nils en bois avec les prix c. i. f.

àce port; grosseurs: Y# de pouce, i;6

lî.ueC. 2qj 1po)lCeS, et 3 pouces. Actuelle-
luli, elle achètec aux Etats-Unis.

i'mi>. Toiture cri amiante et tôle à
muîîrailles. - Uit. agence commission
4( l'Afrique dui Sud désire communiquer
avc dles exip,)rt.itetirs et manufacturiers
(je iu;îtchriaux à toiture en amiante et
d' t'ides à lambris. Cotes c. i. f. Cape-
t i w n.

2oo0. Farine. - Une maison de Blir-
..îtnglhaii s'informe des prix canadiens.

2001t. Ferrailles. - Une maison de
Pîrînîinglii désire dles échantillons de
ri-gnurcs dc métaux ainsi que les prix.

~ Eî~S~UACEERCONT VOUS AVEZ BESOIN?
I lue sC pulie gère de semaine sans que pufuuabonnés ne nous demandent où ils peuvent se

pfocrer quqs=19 dont Ils ont besoin et qu' *ii~aentoù ac:. i..

*. - smme nous l'avons maintes fois répété, et'U x Cocrant 1 est entièrement à la disposition
~de peu aboqin4s pour tousi les services qu'il peut len&audzê

U_3e> nous est plus agréable que de leur faa1lýr lis affaires, aussi nous empressons-nous de ré-
*popdre tIteomeqt> toute demande de ce genre.~

Nom abonnés qui auraient besoin d'un rensel ment à ce suuet n'ont qu'à Détacher le Cou-
-Pmetes.ua, le remplir et nodu l'envoV ---

LE PRIX CORNP809 ]RUE ST.DE NIs
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VEUILLEZ. F ME DIRE OU JE PUIS A-A E11

NOM - -SSI
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LE PRIX COURANT

MACIINERIE de CORDONNERIE
Pour tous Travaux depuis la Mise en Forme

jusqu'au Finissage.

TRADHi

jq~

1"
M1ARK

Systèmes Goodyear
pour

Cousu -Trépointe et
Cousu-Chausson

Machines "Consolidated"
à monter
d'après la

Méthode Manuelle

Presses
à découper les tiges

Modèle C.

Machines
Rapides

'Standard'
A visser les semelles

Machines Davey à
cheviller bois

avec
bigorne

Machines à Enfoncer les clous protège-talon --. Machines à Estamper, à Charger, à Poser, à

Fraiser, à Gouger, à Verrer et à Finir les Talons---Machines à clouer "Loose Nailer" et Machi-

ne à Bonbouter--- Machines à Cimenter, à Poncer et à Parer---Machines à Entoiler les Premières,

"Série Gem"--- Machines à Poser les Oeillets --- Oeillets, Cambrilons, Brosses, etc.

United Shoe Machinery Company of Canada
- Montréal, Qué.Rues Lagauchetière et Ste-Monique.



Liezce quels
'du .Caia4a nousý

geres des auf.tres Provincèb
,ent au sujet de la Farine

-S E SI

lo~MifL9
Sans exception elles reviennent toutes à la "FIVE ROSES".

Edmondton, Alla.

Englehart, Ont.

Depuis quelques temps
je fais usage de la FI VE

"ROSES. Après avoir
esçayé plusieur.' autres

"marque, je reviens tou-
"jours àla FIVE ROSES

parceque j'en lire plus
de pain avec la même

quantité de frn"

Mme Chas. fi. McH...

Newton, N. B.

'Avec quelques excep-
"lions nous avons fait

" usage de la PIVE
'*ROSES depuis plusieurs
.tannées, et nous avons
"toujours été heureux de
"revenir à cette marque

favorite".

Mrs. J. H. M...

"I! y a déjà audelà de
"cinq ansquejle fais usage
de la PIVE ROSES, et
je crois ferea t ui

"nyapsune arule au-
t~~ed'égale quali-

té. Il y a quelque temps
on me recommenda la
farine .... ....

"ce que je fiq, mais à dire
vrai je ne fus jamais si
contente que quand il
n'en resta plus. Il n'y

"avait aucune comparai-
"son -avec le pain et la
"patisserie que j'obte.
"nais auparavant avec la

'"FIVE ROSES".

Mme Thos. Me...

Genon, Qué.

Faisant un usage conti-
"nu de la FIVE ROSES
"je suis en position de
pouvoir vous dire que

"cette marque ne m'a ja-
"mais trompée. J'ai fait

"'plusieurs essais avec
"d'autres farines, mais
por le pain et la patis-
serie j e suis convaincue

"que la FIVE ROSES
"n'a pas son égalq"l.

Madame A. B...

Englehart, New Ont.

"je ne me sers jamais
"d'autre farine que la
"FIVE ROSES. D'après
"mon expérience, c'est
"la marque la plus satis.
"faisante. J'en ai es"yé
plusieurs, et il faut tou-

"jours revenir à la FI VE
"ROSES".

Madame' Dic...

Vendez donc cette farine qui- garantit le retour du client avec un
sans cesse renouvelé.

LAKE 0F THE WOODS MILLINO -COMPANY, LIMITED, MONTREAL

FARINE FIVE RUSES
Non Blanchie-=Non Mélangée.

profit


