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L'article qui procu-
re les plus fortes
ventes.

En vente partout.

J. M. DOUCLAS & CO., MONTREAL.
Agents Canadiens.

MAISON FONDÉE EN 1857.
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\'ol. X LVI--No 14.



Le plus sûr moyen de réussir auprès d'un
a client est d'aller droit au But. Beaucoup de

marchands ont ce talent et le succès de
leurs affaires prouve qu'ils ont raison.
Quand une cliente vient . à votre magasin
et vous demande une essence culinaire, elle
désire naturellement une. bouteille d'essence
de la meilleure qialité, car de la qualité de
l'essence dépend la qualité du mets. Si vous
vendez une

ESSENCE CULINAIRE DE JONAS
Vous frappez droit au but pour gagner sa
clientèle, car une femme ne manquera jamais
d'apprécier ses mérites. Les essences Culi-
naires de Jonas plaisent aux plus difficiles
parce qu'elles possèdent RÉELLEMENT
la -pureté, l'arôme et la force, et qu'elles
donnent la satisfaction la plus complète.
Tout ce qu'on peut mettre de qualité dans
une bouteille d'essence se trouve dans les
Essences Culinaires de Jonas.

HENRI JONAS ê CIE.,
FABRICANTS.

MAISON FONDÉE EN 1870.

389 et 391 Rue Saint.Paul, • Montréal
o,!C
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LeDl ct- Déjeuner. Populai.re..,
Comme la Marmalade aux Oranges es l'alimen ouar udjûe
a ette saisoqp-et. qu'elle a sa place sur presqu. toutes es tables, la dieran.'.
jI<1jten, ête grnd dans votre localit, Etes-vous préparé à venidfe Jla
~WiIeiréM~4RMALADE aux ORANGES, qui soitauodhisirl

Uânché,,- la, M'arque que vous pouvez recommander avec confiance,

TOUTES,,
CO ýDES.

è ~MITMNT

j

PRIX ET
AUTRES

INFORMATIONS
SUR DEMANDE.

La. Ma rm .a de aux Oranges "Ayl mer""
est faite par.,des experts avec le meilleur choix d'oranges de Séville, la'
meilleure qualité de sucre, avec les plus grands soins, dans une usine mo-..'
derne de la plus rande propreté. La qualité en-est telle qu'elle créera,
r.P.e-,-dei4,inde sas fin Pour .la..marque "Aylmer." Prenez et pouvsez',
cette ..ligne-la clientè%le v ous attend.

0. Y O IINC NERS, Iimited

HAiMILT--ON9, -CANADA
,. .- ,
'I..- .

V<.~ t: w. -t.

(.* ..

1 '

~~~-,mMTl AUC NONER ITEZ "LE PRIXCORN"

-Marniala \de
aux

Oranges
i.
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Profitant de la saison, dès le commencement des froids
La demande pour le

Sirop de Blé d'inde
Mar.que ~Cro-wI

atteint son plus fort volume. La plupart des
épiciers sont au courant de ce fait et vendent
cinq fois plus de Marque "CROWM" que de
tous les autres Sirops de Blé d'inde.

Les personnes qui emploient le sirop de la
Marque "CROWN" savent que c'est un aliment
qui produit la chaleur,-qu'il est substantiel et
nourrissant-que c'est un mets délicieux pour
l'Automne, l'Hiver et le Printemps.

Pour les enfants, durant l'année scolaire,
le sirop marque "CROWN" forme. un aliment
stimulant. Les mères le savent et insistent
pour avoir le sirop de Blé d'Inde de la Marque
"CROWN".

La demande est créée-Vous n'avez qu'à y répondre. 

"The Canada Starch Co. Limited"
Manufacturiers des EDWARDSBURG BRANDS.

MONTREAL, CARDINAL, TORONTO, BRANTFORD, VANCOUVER.

EN ECRIVANT AUX ANNONCEUR, ÇITEZ "LE PRIX COURANT



PIX COURANT&Dans la liste qui suit, sont comprises uniquement les marques spéciales de marchandises dont les maisons, indiquées en caractèrenqlr, ont l'agence ou la représentation directe au Canada, ou que ces nmaisons manufacturent ellrs-mêînea. Les prix indiqués le bont
d'aÉrés lu derniers renseignements fourni prlsaetrrsnats ou manufacturiers eux-mêmes.

WAÀLntR BAKER là CO., LTD.

Chocolat, Prime LNlo
1. bte 12 Ibs., pains

S de 1l1. et ilb. 0.33
Chocolat à la Vanille,
,btc de 6 lbs. 04
qerman's Sweet, i
a . et i bte de6 lb.. 026

*Breakfast Cocoa, bte
de ils, i, f. i S., 12
lbs. to box et 5 lbs.
tins. 0.39
Chocolat sucré, cin-
quième bte 6 lbs.
pains de i/s lb. 0.20
Chocolat sucré, Ca-
rai-as,,bte de 6 lb.. 0.329 ,*Falcon Cocoa (Soda

'lia .4uJ~ chaud'ou froid), btes
de 12 lbo., i lb. tins. 0.34

Cgricas Tablets. cartons de Sc,
46 cartons par boite 1. 25

Chdcolat sucré, Auto, bte de 6 lbs. 0.32
Ces prix sont F.O.B. Montréal.
13RODIE & HARVIE, LIMITED.
Pivrines préparées de Brodie La dot.

Re XXX pqts de 6 lbs. 3.10
R XXX pqts de 3 lb.. i.6o

Cr~ cent pqti de 6 lbs. 2.9o
Ctcént' pqts de 3 lbs. i. 5o

Subierb pqts de 6 lbs. 2.70
Superb pqts de 3 lbs. 1 .40
B klwheat pqts de 3 lb.. î.6o
Buckwheat pqts de 6 lbs. 3.10
GrfddIe-Cake pqts de 6 lbs. 3.10
Gr ddie..Cake pqts de 3 lb.. i .6o

Cartons contenant f doz. paquets de 6
lbs.- ou _Y do. paquets 3 lbm., sans charge
exfïra._:'*

L. CHAPUT, FILS & CIE,
Montréal.

Thé Noir Ceylan ««Owl"
No 5. i lb. 30 lb.. par cslt
No 5, j lb. 30 lbs. par cse
No ici, i IL 30 lbs. par cse
No 10, i lb. 3o lbs. par csc
No 15, i lb. 30 lbs. par cse
No 15, j lb. 30 lb.. par cse
No 3o, i lb. 30 lbs. par cslt
NO 30, 1 lb. 30 lb.. par ce

Thé Vert Ceylan "Owl"
No 5, 1 lb. 30 lbs. par cse
No 5, j lb. 30 lbs. par cse
No io, i S. 30 Ibs. par ce
No 10. 1 s. 30 lbs. par ce

CHURCH & DWIGHT
Soda Cow Brand

La lb.
20C
21C
2&e
21C
32C
33c
40c

La'Ib.
2OC
21C
26c
27c

Caisse, 6o paquets de 1
lb., $3.

eCaisse, i2o paquets de i
IL, $3.00.

CaisN 30 pqts. 1 lb. et
6o pqts. i lb., $3.oo.

Caisse de paquets de Sc, contenant 96

CIE. CANADIENNE DES PRO-
DUITS AGRICOLES

Moutréal
Lait Laurentia cse 12 pintes 1.50
Lait Lavrentia cse 2o chopines 1.50
Lait L.aurentia cse 24 demiiards 1.20

WILLIAM CLARK
Montréal

Conserves La doz.
Viandes assorties ]S 2.25
Compressed Corned Beef la 2.25

Compresscd Corned Beef
Lunch Ham
Lunch Ham
Ready Lunch Bec! 1s $2.25
Geneva Sausage lB 2.50
English Brown 18 2.10
Boneles. Pigs Feet is a. io
Sliced Smokcd Beef ès i .so
Roast Beef l 2.25
Ready Lunch Loqves, Veau

Jambon, Boeuf, assortis
l)itto
Boeuf Bouilli
Boeuf Bouilli
Boeuf Bouilli

Pork and fleans, sauce tomates 29
Pnork and Beans, sauce tomates

boites plates 3s
Pork and Bearîs, boites hautes

sauce tomates 39

3.75
2.25
3.50

3.75
4.25
3.50
3.50
2.50
3.75

i.6o
2.75
2. 25
3.75

13.00

0.95

1.15

1.35

wxT

Pork and Beans, Plain le 0.,60
Pork and Beans, Plain 2S 0.95
Pork and Beans, Plain, boites

plates J' 33 1.15

1~~~~~ m~

LA MARQUE KINGY
N'A PAS D'EOALE

Nous pouvons offrir les meilleures marchan-
dises aux Plus bas Prix. Un marchand nous
écrit: "Vos marchandises sont certainement

Les confitures Marque King sont préparées
en seaux de 5 livres (couvercle à friction) et
de 7 livre; en pots en verre et en seaux en
bois. ______

Courtiers de Québec, Voici votre chance.

Labrecque &Pellerin
MONTREAL.

Ageuta
Poo. mes Madtl.
Provisees de rouas.

-J. Hunier White
J. J. cilmoir & C.. Wln..

1
N
G

K
1
N

MONSIEUR LE MARCHAND,
Malitré tout vntre savoir, toute votre science des affaires,
toute votre honnêteté, toute votre prospérité passée, le résul-
tat de s os ef forts de tant d'années est à la merci d'un incen.
die Impossible à prévoir, si vous ne prenez la pi écaution de
garantir du feu tout ce qui constitue et établit vo-re richesse:
valeurs, papiers d'affaire-, livres de comptabilité, etc Cette
considération ne vaut-elle p4s qu'on s'y arrête et n'er-t-il p:is
évident qune 1 - plu-4 élémentaire sagesse vous dicte l'achat
d'un coffre-fort spécial incombustible.

gorlvz. -neus pour tous renseignements à 0e subt.ý
J.A. YOUNG, J. L BEDARD, à. Ali. LF. EOGLETON

THE CANADIAN YORK SAFE CO'Y
EAIILTON, Ont SIIERIIOOI, Qué.

K-
1
N
G

N
G'
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EASIFEIRST FEVES AU LARD
Nous coto ns un prix attrayant
pour ces lignes et nous en ga-
rantissons la qualité comme
étant égale aux meilleures ma
ques. Pourquoi payer les plus
hauts prix lorsque vous pouvez
acheter une ligne tout aussi
bonne tout en économisant nt%?

NOS FEVES AU LARD

poure net nous a

Le Sens de Affaires- Economise les Dollars a t o
étanQégae-au-meIntiresser

POURUOIACHEToeR
le saindoux de porc, quand vous pouvez acheter BASI FIhRST Nos Fèves au Lard sont prépa.
Shorteninga un Pur Produit Vghtal qui fera tout (et encorea s
mieux) ce que peut faire le saindonux, à plus de QUATtE rée en t e No ' peie)
centà de moins la livre ? V.s ets avec sauce Ordinaire

Garanti pour satisfaire les govto les plus difficiles.
Préparé eia paquets populaires blocs d'une livre. en ou Tomates.

bottes de ferrlanc. en seaux, en tinettes ou en tierces.
Une commande d'essai veut dire: PLUS DE PROFSa a n

DANS VOTRE GOUSSET. 1THE OSHAWA CANNING CO'
finn, Lngois & Cie, LimitéeED.

MONTREAL OSHAWA, - - - ONTARIO

ia

Considérablement DIMINUE
LE NOMBRE DE MARCHANDS QUI N'ONT PAS déjà bénéficié
de la vente du célèbre Thé "Salada" a diminué tellement
qu'il est presque nul, ce qui prouve à l'évidence que
c'est le "Thé des Thés" d'après le jugement du public.

DE MEME QUE - Les Thés Noirs 'Salada' ont dérangé tous
les autres.

AINSI-Les Thés Verts "Salada" ont relégué ceux du Japon
dans l'oubli.

Une demande de renseignements
sur une carte-postale d'un centin vous
apportera en retour des informations
valant des piastres.

Adressez à 'SALADA- Montréal. CEYLON TEA"

Vol: XlV:r-N- 14.
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MAINS HUILEUSES MAINS PROPRES

NE GASPILLEZ PL«US VOTRE HUILE.
S'il était possible à un marchand de calculer la quantité d'huile qu'il perd chaque fois qu'il en niesure pour un client, il s'a-

percevrait avec surprise qu'il perd son profil de cette façon-là. Adoptéz-le

.SYSTEME BOWSER
POUR MESURER IL'HUI]LE.

Vous rembourserez en peu de termps le prix de votre machine avec ce q ue Mdus économiserez d'huile en vous servant de
notre système, sans cmtrque nos conditions sont très faciles Vous pouvez donner un certain montant comptant, et la balance
à tant par mois. Le rsror dans lequel vous mettez l'huile est à l'épreuve du feu. Vous pouvez mesurer n'importe quelle quan-
tité d'huile. Vous suspendez la canistre au robinet, et en quelques tours de manivelle , c'est fait. Grandeurs assorties. Ptix variés.
Ecrivez-nous une carte postale en français et nous vous donnerons p'us d'informations.

DEMANDEZ NOTRE CATALOGUE No. 8 F.

S. F. BOWSER & CIE, 'q1e .
66-68 Ave. Fraser, Toronto, Ont.

Manufacturiers depuis 7 ans de pompes à mesure automatique, de ity-temes d'emmagisluage de gazoline et d'huile. de mesurese à enregistrement auto-
matiquae par con.tuits, de systèmes de nettoyage à sec, etc.

Pork and Beans, boites hautes
Plain 3s 1.35

"'irk and Beans, sauce Chili is o.6o
Pork and Beans, sauce Chili 2S 0.95
Pork and Beans, sauce Chili 3s 1.15
Ox tongue lis 8.oo
Ox tongue 2S 10.00
(ix tongue 24S I1.00
Jellied Veal is 1.50
Jellied Veal IS 2.40
Jellied Veal 2s 3.75
Gelées de Bouillon 28 3.50
Gelées de Bouillon 6s i11.00

Potted Meats

Ham. Tongue. Beef

La lb.

and Veal.
j 0. 50 1 S 1.00

Tongue. Ham and Veal, pâté is 1.20
Pâtés de Foie is 0.90
Pâtés de Foie is 1.35

Soupes La doz.
Chicken pqts 1.10
Mulligataknay, Oxtail, Kidney To-

mato, Vegetable, Mock Turtle,
Consommé, Pois pqts 1.00
Mince Meat La doz.

(Tins fermées hermétiquement.)
I1S $1.25, ZS 1.95, 3s 3.00, 4s 4.00, 5s 5.00

Plum-Pudding
Anglais i5

Plum-Pudding
Anglais 2S

1.90

2.40

Boeuf fumé en trant
ches "lnglass"

Boeuf fumé en tranches "In-
glass"

Boeuf fumé en tranches "In-
glass"

i5 1.50

iS 2.10

J. M. DOUGLAS
Montréal.

BI<

4#B
1o

M'Ode

bt<

deu
de

WM. H. DUN]
Montréal.

Edward's Soupa
<Potages Granulés, Prépari

kCo., Marque Rcindecr (4 doz. par cse). $6.oo
Marque Mayflower (4 doz. par csc) 5.25

eus à laver Marque Clover (4 doz. par cse) .. 4.75
Lait évaporé (non sucré)

La lb. Marque Reindcer Jersey, Boite de
Icuol", boites l'aiille (4 doz. par caisse> 3 90
lbs., 50 pqts Marque Reindeer jersey, Boite
4 carres, 15c 1oen (4 doz. par caissel 4.50

Marqîue Reindeer jersey. Boite
"Sapphire" d'hôtel (2 doz. par caisse) 4.25

~s d 14 bs. Carque l<eindeer jersey, Gallon
esd 4 b. (½1 douzaine par caisse) 4.75pqts de f IL Café <avec Lait et Sucre)

nion", boîtes marque Reindeer (2 doz. par cse) 5.00
14 lbsý. pqts Marqîue Regal (2 doz. par cse) 4.50*et i lb. ioc Marque Reindeer, en jarres en

verre (2 doz._par caisse) 6.20
N, Cacao (avec Lait et Sucre)

Marque Reindeer (2 doz. par ese) 4.80
Limite de fret: 5oc par cwt.

éen Irlande) Conditions: Net 30 jours, sans escompte.
Varietes: 13aun - Aux Tomates -

Blanc.
Paquets, 5c. Cartons i doz. par

carton 0.45
Paquets, 5c. Boites 3 doz. chaque

(assorties), par doz. 0.45
Paquets, sc, par doz. de bandes

de 5 chaque 2.25
(ou en boites de 4o bandes

$7.50 par boite.>
Canistres, i5c. Boites 3 doz.,

grandeur, 4 Oz., par doz. 1.45
Canistres, 25c. Boites 2 doz.,

deur, 8 oz., par doz. 2.35
BORDEN MILK CO., LIMITED,

Montréal.
Liste de prix pour l'Est, Fort William

inclus.

Is 3.35 Lait Condensé (sucré)
Prix au

Détaillant

Lait et Crèmes Condensés.

iLAW St. Charles "Family"
St. Charles "Hatel"
Lait "Silver Cow"
"Purity"

"Good Luck"
Lait condensé.

3.90
4.25

5.40

5.25

4.50

La ce
Marque Eagle, 4

doz., chaque 6.00
Marque Gold Seal,

doz., chaque 5-25
Marque Challenge,4

doz., chaque 4.75
Lait évaporé.

Marque Peerless "Hotel", 2 doz.,
chaque

Vol; LVI-N 14.LE PRIX COURANT, Vendredi, 4 Avril 1913.
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Marque Peerless "Boite Haute", 4
doz.? chaque 4.50

Marquje Pecriess "Pour Famille". 4
doz.. chaquc 3.90

Marque Peerless "Petite Boite", 4
doz., chaque 2.00

TIý EDWARDSBURG STARCH Ca.,

Ltd., Montréal.
Sirops de Table.

~farque "Crown".
Piarts (700 livres) lb.

t uarts (350 livres) lb.
i uarts 1115 livres) lb.
Se u= dc 381 Ibo. le seau
Se ux de 25 Ibs. le seau
Ca istres 2 Iba., 2 doz. à la caisse
Ca listres 5 Ibi., i doz. à la caisse
Ca listres ia lbs., j d. à la caisse
Ca listres 20 lbs.. j d. à la caisse

1arque "Lily White".
listres
iistres
listrcs
listres

0.031
0.031
0.03 I
1.73
1.25
2.40
2.75
2.6
2.6o

2 lbs., 2 ci. à la caisse
5 lbs., il d. à la caisse
io Ibs., j d. à la caisse
2o Ibs., * d. à la caisse

darque «Beaver" (Goût d'Erable)
Caô istres 2 Ilb., 21d. à la caissè 3 50
Ca istres 5 lb.. i d. à la caisse 4.00
Ca istres 10 Ilb., 4 d. à la caisse 3.95
Ca istreS 20 lb., à di. à la caisse 3.90

mpois de buanderie La lb.
NOÎ i Blanc ou Bleu, cartons 3 lb. o.o6è
Na~ i Blanc ou Bleu, cartons 4 Ilb. o.o61
Noj i Blanc, barils o.o6
Canada Laundry (cse de 4o lb.) o.n5î
Sil er Gloss, btes à coulisse, 6 lb. o.o8
Siller Glots, canistres de 6 lbs. .0.o
Ke >-S31ver Glosa, gros cristaux 0.07

Edwardsburg's Silver Gloss, pa-
q1uels chromnos de i IL.

liensns Satine, cartons de i lb.
Canada WVhite Gloss, pqts de i lb.
ltenç,on's Enaniel par caisse de

40 lbs.

Bcnson's Enailcl par caisse de
2o lbs.

Celluloid.
Boites contenant 45 cartons, par

caisse.

0 .0l W ". OILLETT COMPANY M.MITE0
.0%i Troronto. Ont.

o.o6

3.60

Empois de cuisine.

(Boites de 2o lbs., ic en plus par livre.)

W. T. BcDnson's & Co.. Cclebrated pre-
î>ared Corn.

BOites dc 40 lbs.
Canada Pure Corn Starch

(Boites de 2 lbs., ic en plus.)

ELIE CHARBONNEAU
Marché Bonsecours

Montréal

Bananes, régime
Citrons Messine (300c)
Bietteraves
Navets
Carottes
Patates
Pommes Spy No 2
Pommes Baldwin No i
Ail. la livre
Oranges Navel
Oranges Valence
Tomates fancy, la cse

0.00
0.00
0.00
0.00
0.00
01 00
0.00
0.00
0.00
0.00
0.00
0.00

0.071
o.051

2.50
3.50
0.90
1.00
0.90
0.85
3-50
3.50
o. z0
3.50
4.00
3.25

6 do. ~ La doz.
6 do. de se. 0.60

4 doz. de 4 os.. 0.76
4 dos. de 6 oz.. 1.00
4 dos. de 8 oz. .. 1.30
4 doz. de 12 os. .,8
2 doz.del12 oz.. 1.85
4 doz. de 16 oz... 2.25
2doz.del16 oz.. 2.30

1 dos. de 2j Ibo. . . .00
i doz. de 6 Ibs.. 9.60
2 dos. de 6 oz.) à
1 doz. de 12 oz. la 08.
1 doz. de 16 oz. 1 6.0C

Vendue en canistres seulenmnt.
Remise Rpéciale de 5% accourdée sur le(

00mmanidee de 6 raissem i vingt à* it
MNM P94. uLl

EN ECRIVANT AUX ANNONCEU RS, CITEZ ULE PRIX COUR""TE
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IIurtea u, WiIim &1 Cie Limité
(Maison de Confiance fondée en 1892)

Le. plus grand choix d'instruments de Musique au Canada

PIANOS, PIANOS - AUTOMATIQUES
PHONOGRAPHES, (iRAPIIOPIIONES

des plus célèbres fabriques du Canada, des État-Unis et d'Europe.
Le seul endroit où vous puissiez vous procurer le merveilleux "Phonola' (Phonographe

Pathé> juant, les disques à saphir et à aiguille.

Nous soMmes aussi les semIs représentants des 3 célèbres fabriques de PIANOS

'CHICKERINO l " EW SCALE WILILIAMS" Y "ENNIS & 00.,
reconnus par les plus grands connaisseurs comme les meilleurs PIANOS du monde.

Prix spéciaux pour argent comptant ou avec conditions de paiements pour convenir aux acheteurs

Bureau-Chef et Magasin- Principal: N~o. 316 rue Ste-Catherine Est Montréal.
Succursale : No. 131 rue Sparks, Ottawa.

Vol. XLVI-No t4.LE PRTX COURANT, Vendredi, 4 Avril 1913.

xIL&-IL Lu« pis Mt" "O.u* il
Ioupou mazhsalse aux pointe 4

SUmo de oYB ansO.o el
:aMboo. .eepU'. dges 1 pc
s "S pris plu élevé e 50 vlg.s.or
iâ @Mt «Jmets à valkn, MSa &Fi&.

Levain en 'rablettes

Boites 86 paquets ài
6a . . . la boite $1.16
Lessive en Poudre de

Oilleti.
La cite

4 d»&. à la calme $3.60

8 caisses . . . . 8.40
6 caisses ou pluol 3.36

Poudre à -Pit. "Magie"
*Ne contient pus d'alun.

s
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ISaindoùx ComposI

Reconnu comme le meilleur
suriemrcé

Il n'en existe pas qui ait un
goût plusi.

Son Prix est raisonnable.

MATTIW"SlLAINGi LIMITED
Rue MillI a MONTREAL.

Finnan Haddies
Marque Thistle

Les Haddies péchés, nettoyés, prépa-
rés et empaquetés au bord de la mer, et
portant la marque de commerce "«Thistie,"
sont aussi francs et loyaux à la plus haute
qualité que le vieux Chardon Ecos8ais
lui-même.

Leur propreté est proverbiale-leur
géût est délicieux - et ce sont toujours
de véritables haddiesi.

Le Macaroni de Codou
On peut substituer d'autres marques

-de Macaroni à cdle de Codou; mais cha-
que fois que vous faites cela, vous- êtes
"malhonnête" envers vous même - vous
vous volez la confiance d'une cliente.
Il n'y a pas de macaropi tout à fait aussi
bon, aussi blanc, aussi tendre et aussi dé-
licat que celui de Codou. Toutes les pâtes
alimentaires de Codou sont le '«nec plus
ultra" de la qualité,

ARTHUR P. TIPPET û~ COMPANY
MONTREAL, * Agents . TORONTO.

Tenez un'bon.st~
Les Isus. 0" wessendent Illeu du faitqu'elles sent si intensivement enwee
te sent siba..ilfl vajuse adent noetenre dus Set.upek

£dwaam', et ' :7 ea,a.gn: deg: inileltébd, e .elvede 011 aune peveuera urne plus gras. -

Pour, plus amnple. informations quant aur'candi.
tions faites au commerce, écrivez à.

WM. H. DUNN
396 Rue St.PauI, - MONTREAL
Rellrésetamînt Poic de Québec et

les 9 eo. Maritime.

** ILWA QUATRE imtUAil
PeA% JOUR

Montréal et Toronto.
9.00 a.m., 9.40 a.m., 7.80 p.m., 10.30 p.m.

Wagons Buffets, Salons et. de Lecture 'sur tran,à
de jour, et Dortoirs Pullman éclairés à l'éIectricitý
sur trains de nuit.

LA SEULE ROUTE A DOUBLX VOIE.

L"...International Limit.dso
LE MEILLEUR CONVOI DU CANADA.

Quitte Montréal pour Toronto et Chicago à 9.00 a.m.0
tous les jour.

QUIPEMENT DE PRI1RE CLASSE i

Montréal et Ottawa.
Quitte Mon créal à 8.16 a.m-, et à 9.30 a.m.
Arrive à Ottawa à 11.30 a.m., et à 12.15 p.m.
Quitte Montréal à 3 55 p.m., et à 8.00 p.
Arrive à Ottawa à 7.10 p.m., et à 11i.15 p.nI.

Trains à 9.30 a.m., et à 3.5 P.M., tous les jours dlmadn0Che excepté ; à 8. 16a nm., et 8 00 P-lu., tous les jours. j
Wagons Salons et Buffets sur toua les convola. 'Wago4i

Salon-Buffet-Observatoire Pullmnan sur les convoba' de 3.5#1p.m., et de 8.00 p.m.

BUREAUX De BILLETS EN ViLLE:
122 rue St-Jacque. Tél. Main 69o5, au gare Bonaventure.

EN ECRIVANT AUX ANNONCIÇURS, CITEZ "LE PRIX COURANT»
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LES POUDRES NERVINES DE MATHIEU
ontl un relue le simple mis effectif contre tous les maux de tete-un remede que chaque mai chaud peut recommander comme un

iqi vous ne connaissez pas le% Poudres Nervines de-Mathieu. et il voua tes sujet aux maux de tête, essayez-les vous-mime
f rais au moyen du coupon ci-joint. - Com re tecnrelshu s te-

troubles bronchiques le Sirop de oudron et
d'Huile de Foie de Morne ae Mathieu e at
reudu fameux et cette préparation 9sur-de-Poudres t<ervine-morche à graude pas damu
la mime tole.

LA CIE Je L EATIU,
ropflétinr.

Sherbrooke, - - P. Q.
N M. L. Chapet. Fils & Cl... Lhdmi.

POUDRES NERVINES
il -do-

ebM

Depositaires en Gros montré&. .P Q

Veuailles m'envoyer urne botte r4mullire
de Poudres Mmaduv de Math". à l'adresse
suivate a

Nom.................................

1»...................................
(Nom de la maison de commerce>

Ralu ..................................

Ville ou village........................

1Province .............................

L'étalon de Qualité au Canada.
Pur à 99-ý-% et 100% de Sucre de- Canne.

Toutes les personnes qui
achètent dé& sauces

font preuve d'un goût
raffiné qui exige ce
qu'il y a de mieux com-
me qualité.

LA SAUCE
WVORCESTERSH IRE, DE
PATERSON,
possède ce délicieux pi-
quant qui dit tant aux
masses. Quand vous te-
nez des articles de
luxe, il n'est pas profi-
table de tenter de pas-
ser ceux d'une qualité
douteuse.

Vendez la SauooêWoa'esterahlre de
Paterson et oréez-wous une olientèle. ON

ROWAT 6 CO. S?1

Glasgow? . . . Ecosae.
DISTRIBUTEURS CANADIENS:

Snowdon & Bbbit, 325 Edifice Corestine, Montréal, pour
Québec, Ontario, Manitoba et le Nord-Ouest; P. K. Warren,
Halifax, N. S. ; J. R. Tilton, St. John, N.B. ;C. E. Jarvis
& Co., Vancouver, B. C.

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ "LE PRIX COURANT-

PUR FIABLE

N'hésitez pa s
a prendre en stock et à recommander le

SODA A PATE

"COW BRAN D"
Il se recommande par sa force, sa pureté, et du fait
qu'il est digne de confiance. C'est un des grands
favoris de la cuisiniére.
Voyez où eni est oirstock. Comnmandez à tl efourpaisseur.

CHURCH Ô DWIGHT
Manufacturiers LIMITED

MONTREAL

Vol. XLVI-No 14.'LE PRIX COURANT, Vendredi, 4 Avril 1913.
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Ecole
Polytechnique
de Montréal

In énieurseCivils et Ponts et
Chaussées.

Injénieurs Electriciens, Ingénieurs-
Chimistes.

Ingénieurs des Mines, Ingénieurs
do Chemins de Fer.

Architectes.
Durée des Cours : 4 ans.

Cours préparatoire : Durée 1 an.
Examens d'admission en Juin et Septembre

]Envoi dui Prospectus et des conditions
sur demande au Directeur de 1 Ecole

228 Rue StuDenîs Tel. E. 3477

Rien d'autre ne fera l'affaire
On en prend l'habitulde dès l'enfance, et cette habitude

du4re. Alors q u'el les sont encore toutes jeunes, on dit aux
petites filles d'aller chercher du

SEL de Table
WINDSOR
... et c'est ce qu'elles font; elles refusent tout autre sel- à

cette époqe tt quand elles "sont grandes". Cultivez cette
habitude, et conservez leur confiance, du début jusqu'à
la fin, en leur offra -t dès le début le Sel Windsor.

TUE CÀNADIAN SALT COMPANY LIMITED
WINDSOR ONTARIO

S.ta obingls"
no. 1 cent@0 60 pqts de 1 lb

Ir 6ca ie . ... .. ..
N~o. 2 caisse 120 pqts de 3lb

6 caisses
No 3 caisse

~, ~ 8I 0 pqta * de 11Il
et 60plits. de j

6caisses...
0 No. 6 caisse

MUarim 100 pqts de 1l
6 caisses...
Crème de Tarti

1 .b:

0 z

te de
-ulle"..

La do&

___ lb. pqts. (4 doz. dans
*la caisse) . . . . $1.00

jlb. pqts. (4 doz. dans
la caisse) . . . . 2.00

La est
4 doz. pqta., à lb. .. .. assor- 1 80
2 doz. pqts., j lb. .... tis. j' La
à lb. canbstres rondes, avec couver. doz

cles fermant à vis (4 doz. dans la
caisse).............2.20

1 lb. canistres rondes, avec couver-
cles fermant à vis (3 doz. dans la
caisse) .. . . .. .. 4.1f'

La lb
9 lb. canistres carrées <M% doZ. ,dame

la caisse) .. ..... .... 0.38
10 lb. bktes en bos. . . . . . 0.301
25 lb. seaux en bois .* . . 0.30J

»Q0 lb, barils . . . . . . .S
860 b.barnls a. -uau -

M N. K. FAIRBANK COMPAr
2.85 LIMITED
2.76 Montréal

Lu Prix du Sai
2.76Composé, h~
1.75 BOA R'S HE/

0. B. Montréa
2.8b Tinettes 6o lb.W Tierces
2.76 Seaux en bois, 20 lbs.

Chaudières, 2o lbs.
Caisses, 3 lbs., 20 à la caisse

2.90 Chaudières, 5 lbs., 12 à la caisse
2.86 Caisses, i0 lbs., 6 à la caisse

GUNN, LANGLOIS & CIE, Lin
Montréal

Prix du Sai

Composé, M
EASIFIRS

Tierces

Ï. incites o
Seaux en bois, 2o lbs.
Chaudières. 20 lbs.
Caisses, 3 lbs.
Caisses, s lbs.
Caisses, 10 lbs.
Pains moulés d'une livre
IMPERIAL TOBACCO CO.

NADA, LIMITED.

lb.

y

ndoux
[arque

ou argent
Derby, boite de 6oo, la boite
Empire Navy Cut
Fatima
Guunea Gold

D. F. Gloria
Gold Crest

.11Hassan (Turques)
0:104 Imperial A. A.
0. l i mperial A. A. i
0.10 Mecca (Egyptiennes)
0.11 Mogul (Egyptiennes) bouts unis
0.101 Mogul (Egyptiennes) bouts en
o.îol liège

mitée, Murad (Turques) bouts unij
New Ligbt (tout tabac)

ndoux Niobe <Turques)
Old Chum

Earque Old Gold

T Old Judge
Paîl MaIl (format ordinaire)

0.091 Paîl Mail (format royal)
Players'*Navy Cut

0.10 Richmond Straight Cut
2.10 Sweet Caporal
2.00 Swect Sixteen
0.11 Sub-Rosa (tout tabac)

lu. O.I
IL .i

OF C

Cigarettes Le zooo
Athlete 8.5o
Bouquet, boite 350, par boite 1.95
Calabas'h 11.00
Columbia (tout tabac) 11.00
Coronet 18.5o
Dardanelles (Turques) bouts unis 12.25
Dardanelles (Turques) bout liège

Cigarettes importées.

12.50

10.00
8.00
5.75
6.00
8.5o

27.00
35.00
8.50

12.00

12.00
12.00
8.50
8.0
8. Ob
6.30
8.50

18. 50
25.00
8.20

11.00
8.50
5.75
8.50

Le ioo
Capstan (douces et medium) 12.00
Capstan, boites de ici avec porte-

cigarettes 12.50

Soussa (importées du Caire, Egyp-
te), extra fine No 25 20.00

-Extra fine No 30 23.00

Kbedivial 30.00
Three Casties, boites de ferblanc,

50 s. et boites de carton 10 s. 15.00
Thïee Castles,, boites de fantaisie,

Vol. XLVI-No 14.
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Tabac à Cigarettes. La lb.
B. C. No 1, 1/12 5. 1.02
Athîcte. i/sa s. 1.07
Sweet Caporal, 1/13 S. 1.15

Tabacs coupés. La lb.
OId Chum, io s. 0.82
Lord Stanley, Tins J lb. 1.11
Meerschaum., 10 s. 0.81
Athîcte Mixture. Tins i et i lb. 1.37
Old Gold, 12 s. 0.97
Seal of North Carolina. 12 S. 0.97
Dulc&s Mixture (Cut Plug) 0.84
Old Virginia, pqts J et i IL.80 0.82
Duke's Mixture (Granulé),

1/i0 à. Bags 5 lbs. carton 0.87
Bull Durhîam.

i/io bags. 5 lbs. carton 1.25
z/i6 bgs, 5 lbs. carton 1.25

Old Virginia pqts 1/16 lb. 0.74
Snap, pqts. sit et si6 lb. 0.50
Calabash Mixture, tins i et i lb. 1.1 5
Calabasli Mixture, tins 1 l1b. 1.20
Calabash Mixture, tins 1 l1b. 1.35
Capatan Navy Cut (importé) tins

à lb. Medium et Fort 1.50
Capstan Mixture (importé) tins

i lb. Medium 1.50
Pride 9f Virginia (importé) tins

1/10 lb. 1.35
Old Englisli Curve Cut (importé)

tins i îo lb. 1.35
Tuxedo (importé) tins i/to IL 1.37
Lucky Strike (importé) tins 1/NO 1.35
Rose Leaf (importé, à chiquer),

pqts i 0z. 1.24
Tabacs à chiquer (importés> La lb.

Piper Hicdsieck 1.22

Tabacs en poudre. La lb.
Copeilhagen en boites 1/12 IL 0.90
Horseshoe 0.90

Rose No i de Landry
Rose No i de Houde

(Empire Branch)

Tabacs à chiquer.

Club barres, 5 à la barre, 6 more.
à la lb., boites 5 lbs.

Moose îî s .
Snow Shoe barres. 61 morc. à la lb.
Stag 5 1/3 more. à la lb., i butts

12 lbs.. boites 6 lbs.
Black Watch 6 s.
Bobs 6 s. et t2 s.
Currency 12 S.
Pay soîl 71 s.
Empire Navy Chcwing barres 14

oz., boites 7 lbs.
Tabacs à fumer en palettes

Pedro barres, 16 oz., 5 morc. à la
lb.. boites 6 lbs.

Empire 6 s. et la s.
Rosebud 6 s.
lvY 7 s.
Shamrock 6 s.

Tabacs hachés.
Great «West (Sac) 8 s.
Regal, cube cut en boites 9 s.
Taxi, Crimp eut, boites 10 s.

HENRI JONAS & CIE,
Montréal.

Extraits Culinaires.

0.32 5 0z.
0.34 8 oz.

4 0z.

ýa lb.

0.42
0.40
0.45

0.39
0.45
0,46
0.46
0.59

0.53

à. lb.

o.8
0.44
0.45
0.50
0.45

àa lb.

Rondes. Quintessences.
Rondes. Quintessences.
Carrées. Quintessences. Bou-

chons meri.

8 oz. Carrées. Quintessences. Bou-
chons émeri.

2 oz. Anchor.
4 oz. Anchor.
8 oz. Anchor.

16 oz. Anchor.
2 oz. Golden Star "Double Force"
4 0z. Golden Star "Double Force"
8 0z. Golden Star "Double Force"

16 0z. Golden Star "Double Force"
- 2 0z. Plates. Soluble.

4 Oz. Plates. Soluble.
8 oz. Plates. Soluble.

16 oz. Plates. Soluble.
i oz. London.
2 oz. London.

Extraits à la livre de $1.0 à
Extraits au gallon de $6. 00 à
Mêmes prix pour extraits de tous f

Moutarde Française. La
2 doz. à la caisse.

0. 59 Pony.
ci.70 Medium.
0.78 Large.

Small.
Tumblers.
Egg Cups.
No 67 jars.

La doz.
i 02. Plates. Triple concentré.
2 oz. Plates. Triple concentré.
2 OZ. Carrées. Triple concentré.
4 Oz. Carrées. Triple concentré.
8 oz. Carrées. Triple concentré.

16 oz. Carrées. Triple concentré.
2 oz., Rondes. Quintessences.

21 oz. Rondes. Quintessences.

o .80
I .50
1.75
3.00

12.00

1.75
2.00

2 doz. à la caisse.

Muggs.
Nugget Tumblers.
Athenian Tumblers.
Goblets.

i doz. à la caisse.
No 64 jars.
No 65 jars.

L'hommxxe qui a mauvais estomac et a par
" ~con.,équent une digestion lente et difficile ne

saurait être à ses affaires ; ces malaises journa-
liers nîuisent à son travail.

~ L'EAU PURGATIVE

_QI lN

k h est Souveraine contre la digestion
difficile.

C'est également uin remède efficace contre les fiè-
vres, la jaunisse, les calculs biliaires, les mala-

S., dies de la peau, la Scrofule, les Rhumatismes, etc.
S L'eau Purgative RIGA amènera des clients à votre

1 magasin et vous dominera un beau bénéfice.

i Société des Eaux Purgatives "RIGA"
2 15 Rue Notre-Dame Est, Montréal.

Tél. Main 6473

CONSIGNATIONS..
La Cie Canadienne de Produits Agricoles,

L.IMIT*13,
&cane e de oa clientèle nombreusý et choisie~ dispoera

AVEC AVANTAGE
De toutes les consignations qui lui seront faites de

Beurre, Oeufs,
Sirop d'Erable, Sucre d'Erable,

Fromage, etc.
Remise est toujours faite sans délai.

Àdrme: La Cie Candienus de Promit igrioceles,
840 PLACE YOUVILLE, MONTREAL.

Tel. Bell Main al 13-4010.

%i MCRIVANT AUX AMrONCEURS, CITE Z "LE PRIx COU"I&wr

3.50
6.oo

1.00
1.75
3.00

0.74
1 -.25
2.25
4.25
0.75

.
4.25
0.50

0.75
3.00

24.00
rtit5.

rosse

7.50
10.00
12.00
7.00

10:80
12.00
12.*00

12.0
12.00
12.00
12.00

15.00
18 .00
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Occasion
Exceptionnelle.

SAUMON FRASER RIVER
RED SOCKEYE, marque GAZELLE,

Boîtes hautes i lb., fabrication 1913, $1.90 doz.
Net 30 jours, F.O.B. Montréal.

Fret payé jusqu'à
les 100 lbs, -sur

concurrence
quantité de

de 40c.
5 caisses.

Livraison Garantie.

HUDON, HEBERI .& CIE, LIMITE
MONTREAL

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, 'ÏTEZ "LE PRIX COURANT"
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No 66 ar,.- Z. .1.0 0
*No 68 Jars. 15.00
-No 69 jars. 21.00

Vernis à chausures. La dos.
Marques Z.dos. àlaas. .

MrusFroment. 0.75
Marque Joanas. 0.75
Vernis Militaire à l'épreuve de. l'eau. 2.00

LABRECQUE * PELLERIN, MANU-
FACTURIERS. MONTREAL.

La do.
Catsup King. $1.00
Catsup King, Wli. &do=z. 0.95
Confiture King, 2- s. coie 3 doz. i.s
Confiture, cse 2 doz., 12 onces. 1.00
Confiture, pinte. 2.50
Caustique, 100 Ibo. chaque. 2.75
Caustique, 50 lbs. chaque. i.So
Lessive, Cie 4 douz., douz. 40c,

caisse. 1.40
Confiture, chaudière No 71 ch. 0.421
Confiture, seau No 7 chaque. 0.45
Confiture, chaudière No s, ch. 0.30
Confiture "King" chaudière No 7,

chaque. 0.45
MATTHEWS-LAING, LIMI+ED,

Montréal, Canada.

Lard en Baril Mar qlu "Anchor»
Lard pesant, Canada S beort Cut,

Mess o brl. 35/45 27.50
Lard pesaýnt, Canada Short *Cut,

Mes I bri.- 14.00
Lard pesant, Canada Short Cut,

brl . 45/55 * hr u,27.00
Lard pesant, Canada SotCt

i brl. 13.75
Lard pesant, Brown Brand, désos-

sé, tout gras, brI. 2o/35 27.00
Lard clair, pesant, brl. 2o/35.
Pickled Roils, brl. 27.50
Lard à fèves, (petits morceaux,

mais gras), brl. 22.00
Heavy. clear fat backs 40/50 27.50
Heavy, clear fat backs 60/70 26.00

Saindoux Composé Raffiné, choix
Marque "Anchor".

Briques de saindoux composé, 6o
.Tierces. 375 lbs. lb. 0.091
Boites S0 lbs. net (doublure par-

chemin> 0.10
Tinettes, 50 lbo. net (Tinette imi-

tée) .~ o. loi
Seaux de bois, 2o Ibs., net $à.oS o. loi
Seaux de fer-blanc, 2o lbs. $1.95 0.091
Caisses îc. lbs. tins, 6o lbs. en cais-

ses, bleu o. loi
Caisses s Ibs. tins, 60 lbs. en cais-

sesi bleu 0.1o1
Caisses 3 lbs. tins, 60 lbs., en cais-

ses o.1o1
Ibs., en caisse O.îî*
Saindoux Marque "Anchor" (garanti

pur).
Tierces, 375 lbs. 0.15
Boites. 50 Ibs., net (doublure par-

chemin) o. 15
Tinettes, 50 Ibs., net (tinette imi-

tée) 0 5
Seaux de bois, 2o lbo., net (dou-

blure parchemin) 13.0 0.151
sçqx enp. fer-blanc, go lbs.

*brut.........$3.00 0.14-
Caisses, t0 Ibo., tins, 6o Ibo., en

caisses rouges015
Caisses, 5 lbs., tins, 6o Ibs., eni

caisses rouges o.16
Caisses, 3 Ibs.. tins, 6o lbs., eni

caisse o. 16
Saindoux en carré d'une livre, 6o

Ibo., en caisse o 6
Viande& fuméles.

jambons: Première qualité.
Extra gros, 28 à 4o Ibs. 0. 151
Gros. 20 à 28 lbs. o. 16l
Moyens, 15 i 1 Ibs. 0.19
Petits, 10 à 13 lbs. 0. 191

Jambons désossés, roulés, gros
iiià 5lIbo. 0.18

Jambons désossés, roulés, petits
g à 12 Ibs. 0.21

Bacon, Spécial Rose Brand 0.22
Bacon Anchor Brand, à déjeuner,

sans os, choisi 0.19
Bacon Brown Brand, à déjeuner,

marque anglaise, sans -os, choisi o. 18
Bacon Windsor, dos pelé 02
Bacon Windsor, sans os 0.24
Jambons de Laing, choisis, -Pique-

que-Nique", -îo à 14 lbs.- o 01 si
Petit bacon roulé, épice, désossé,

sé, à8 à 02 lbs. o.164
Baconi choisi, Wiltshire, coté, 5o

lbo. o. 18
Cottage Rolis 0.00
-~Saucisses fumées.
Bologna (Bondon de Boeuf) 0.07
Bologna (Enveloppe ciKée) 0.07
Brunswick (Beef Middles) o.o8
Frankfurts 0.09
Polish o.og
Garlic o.og
Empres(Poulet, jambon et lan-

gue) doz. î. io
Saucisses fraîches.

Saucisses de porc -(tripes de porc) 0.o8i
Saucisses de porc (tripes de mou-

ton) '0.09J

Petites saucisses de porc (pur
porc) 0.15

Saucisses Cambridge (paquets de
u lb. 0.09

Saucisses de fermier o. 12
Chair à saucisses (seaux de 2o

Ibo.) 0 .071
Boudin blanc 0.07
Boudin noir 0 o8

AGENCES
LAPORTE, MARTIN & CIE, LTEE,

Montréal.
Légumes.

Petits Pois Importés "Sli

Extra fins. ion! boites 16.oo
Très fin, 1001 boites 13.5e
Fins, 1001. boite&.,> -12.50

Mi-fins, 1001- boites 11.50
Moyens. No 1, 1001 boites îo.So0
'Moyens, NO 2, 1001 boites 10.00
Moyens, NO 3, 1001 boites 9.00
. Petits POIS "Fr,. Petit & Cie."

,Fins, [001 boites 10.00
'Moyens. îooi boites 7.50
Verts, extra fins, 1001 boites . 14.00
*Verts, extra fins, 4o flacons 8.30
,Verts, moyens, 1001 boites 8.25
Verts, coupés, lool boites 8.00
Coupés, 1001 boites 80
Macédoines, No i extra, 1001 bteS 12.00
Macédoines, No i extra, 40 flacons 9.00
Côtes de Céleri, [001 boîtes 8.00
Côtes de Céleri, 50 boites 7.50

Soues (PiOeles et Asperges>
Vertes oseilles, Iol boîtes - 9.5
Purée de tom. concentrée&, 1001 b. 9.06é
Purée de tomates, . o -boites 8.06
Julienne, icolibie 3
Cerfeuil.' zooi boites 9
Asperges. -=

Pointes tètes seulement, 1001 btes eo.o9
Branches géantes, iool boites a.0q
Branches géantes, $o boites 26.59
Branches grsss *o/boites 26.00Brncesgrose,0boîe 22.00Branches Extra, o 'oItes240
Branches Fines, 1001 boites 23.50
Branches Fines, So boites 22.50

Flageolets.i
Moyens, 1001 boites 11.04

Sardines, C/4
Petit Caporal Club i Êo
Wfhite-Bear 1I s.0
White Bear 1 s. 9.59
Le Pilote i J 95
Victoria 1 s. 0

Savons de Castille. L>1
Le Soleil 72% d'huile d'Olive,

morc. de 10 oz., 2S0 à la caisse 12.00i
morc. de 10 oz., 100 à la caisse 6.50
morc. de-7 oz., 200 à.-la caisse 75
more. de i Ilb., 50 à la caisse 4.59
morc. de i lb., 5o à la caisse 3,75
morc. de 3 Ibs., 12 à la caisse 0.09
barres de il lb., 25 à la caisse 0:08

La Lune 6s% d'huile d'Olive. Lb.
morc. de i lb.. 50 à la caisse 3.3S5
Huile d'Olive""Minervan C/S

12 bouteilles, i litre 8.oo
12 bo1qtelles,,4ts. 6.00
24 bouteilles, pts. 6.56
24 bouteilles, lpts. 4.25

GaîL
c/s 2 estagnons, 5 pli. 2.00
c/s 6 estagnons, 2 gaîl. 2.05
c/s 10 estagnons, i -gaîl. 2.10
c/s 2o estagnons, I gaU. 2.25
c/s 48 estagnons, I gl. 2.60

Petits Pois à sacrifier. C/8
Questel sur extra fins, So btes 12.00
Cie Cons. AIL, extra fins, zool btes 12.50
Memuna, très fins, 1001 btes 11.00

LAIT CONDENSE ET EVAPORE.
Borden Milk Co., Ltd.. à l'Est de Fort

-William, Ont
Conserve: - Caisse

Eagld Brand; 4 doz. $6.oo
Reindeer Brand, 4 doz. 6.00
Silver Cow Brand, 4 doz. 54
Gold Seal Brand, 4 doz. É.25
Mayflôwer Brand, 4 doz. 5.25
Purity Brand, 4 doz. 5.25
Challenge Brand, .4 doz. 4.75
Claver Brand, 4 doz. ,4,75

Evaporé (non sucré):
St. Charles Brand, 4 doz. 2.00
Peerless Brand, petit 4 doz. 2.00
St. Charles Brand, famille, 4 doz. 3.90
Peerless Brand, famille, 4 doz. 3.90
jersey Brand. famille, Z doz. 3.90
St. Charles Brand, haute, 4 * 'oz. 4.50
Peerless Brand, haute, 4 doz. 4S
Jersey Brand, haute, doz.4e
St* Charles Brand, htel, 2 doz. 4.25
Peerleas Brand, hôtél, 2 doz. 4.25
jersey Br.and, hôtel, 2 doz. 4.25
St. Charles Brand, gallons I doz. 4-75
"Reundeer" -café et lait, 2 d05. 5.00"Regal" café et lait, 2 do. 4.50
4.Reindeer" cacao et. lait 2 dos. 4.80
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11f1 veil es Affiches *0

QùiFot Vendre Les Articles
Surveillez, les'planches aux affiches, ce mois-cl, et notez la force, la
puissance -de suggestion des affiches de

Crown Brond Syrup
Bab4y's Own Soap
'Frut, Tives
Na-wDru Co
Bov.ril

16 FeuilIles
16 6

'8eèt 1 6
16"6

8et 16 1

Ces Marques Populaires sont annoncées au moyen d'affiches depuis des
années-CE SONT DE FORTS VENDEURS.

Depuis un -certain nombre d'annéçs, on nous confie cette campagne de
publicité.; -nous établissons les affiches et les déployon s de l'Atlantique jusqu'aù
Pacifique. Plus de 3.000.000 de personnes les volent chaque jour.

Ne vous terait-il pas avantageux de oonsuiter

Rie Ae WILLIAMS
L'expert aiffioheur

CÇANADIýAN POSTER

Main 2233 Montrial. Ediice) Dominon Express,

:Dessinateurs ët Poseurs d'Affiches -dans tout le' Canada.

toriyeoi ou- Télégraphiez pour données et prix,

-,ENE=ÀYN' AUX ANNONCEURtS, CITEZ ULE fPBiX ô CWAT»

I
'J.,.

'j. côe

vol..*xtvr"wô,14. ý
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BiSCU IlS
Quiý Ediflent un Commerce.

Tput épicier actif et intelligený de.
'Trait maintenant faire un effoSrt

spécial pour pousser la ven-
te de. biscuita

8 odaàila
Crème 'Perfection

de Mooney
al une ccasion de le faire en cette

aisde saison de. réceptions et
1d'i #Thés". Bl n'y a rien de plus
qréble au goûit, de plus croustil-
M4nt et de plu délectable en fait de
liscuits. Toua les gourmets le savent

the Mlooney Biscuit
' AnI COHI on mm

Ilontr6al Stratiord, Winnipeg,

Snccuuaes à Hamilton, Ottawa, Syd-
myC.B., Ralia, N. 13., F~ort Wil.
aiu, Calgary, Vancouver, C. B., St.

~JeT. N.

.,yo-7i Marché Bonsecolurs.
NONTRErAL

La Farie Préparé de Brodie
*Vous Conserve Vou Clients.

*UN BON VENDEUR.
Voezm le eome des Ipleler da"a chaqe.

-14 et 16 Rue Bleury,
Tiii. voIn 436. EONIIL

JOHN P. MOTT & Co., Elite, per doz. o.oo
La lb.

Prepared Coco& 8.238
Breakfast Cocos o.36
No i Chocolate o.30

Diamond Chocolate 0.24
Navy Chocolate 0.29
Gpcoa Nibba 0.35
Cocoa Sheill 0.05
Confectionery Chocolate 0.1î8 à 0.3o
Plain Chocolate Liquora 0.1i8 A 0.35
Vanilla Stick la gr. î.oo

SALA-DA TEA CO.

THES DE CEYLAN
"SALADA"

0..rt -vp

Etiquette Brune, l'a et l'a. $o.25 $0.30
Etiquette Bleue, 1%a i'a, îu et

i'a. 0.30 0.4Etiquette Rouge, î'a et lsa. 0.3 0:."0
Etiquette Or, au détail 0.44 o.60
Etiqucute Verte, i's et lsa. 0.27 0.35

Noir, mêlé ou vert, de toutes qualités.
SAVON. -- 1

The GENUINE, empaqueté ioo mor-
ceaux par caisse.

Prix pour Ontario et Québec:
Moins de 5 caisses
Cinq caisses ou plus

5.00
4.95

SNAP CO., LTD.,

Cleaner.
N6"D A se de 3 doz. 3.60

* Cse de 6 doz. 7.20

SOCIETE DES EAUX PURGATIVES

RIGA.

Montr6a4 - TiI. Main 6473.

i0 caisses, (72 bouteilles gratis) 75.00
i doz., (en boite de carton) $2 .00
25 bouteilles, ta " 4.00
i caisse, (So bouteilles 7.30

caisses, (8 bouteilles grts i.00
5 caisses, (3o bouteilles gratis) 37.50
25 caisses, (200 bouteilles gratis) i87.30

Par lot de i doz. OU 25 bouteilles:
C. 0. D.

.Par lot de i caisse- ou plus: - % 10
jours, net 30 jours, F. O. B., MontréaL.

Nous allouons:
isc par doz. de bouteilles' retournées

en bon ordre.
20c par caisse avec couvert.
Les conditions çi-bant seront stricte-

ment suivies.

IMPORTANT!

~leta devraient fitre' certains
depuvoir leur fournir les vési-

etable.

and

0avec la marqu de cm
Mec u e paquets.

0-sont -de.-inarhnie
de premier ordre, les meilleures
du monde au'point, de vue de la
pureté et du, goûit.

maisufieti6eu uniquement par

WALTMRBAKER & CO,
1Limited.

Moatilal Cam. Dorchmester, Maua

LACAILE EDRA & CIE
Succeursz deiU ACJL & cm

B3PICIHRS EN (ÉROS
Importateurs de N6lasses el.

" 8,hé 'via.,

Spéalté de Vina di Item de selle
et de Tarragone.

8M9 Rue St,-Paul et 14 Rue SI-,DbS
34ONTIRBAL

CONFI U NUES DE UPTON'
MUNIII mu
M M W! MINI,

absolument purea
et de saveur dul.

s~etblé'

Bin -et favoableAment connue dg
l'épicier et demau aueto dam tout le
ca"ada 0& ê%e etfaiel nu
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Lés Fèves. au Lard
de Clark*..

Lus deux plus Importante attributs
dus F8 VUS au LARDJ de CLARK
sont la REPUTATION et la QUA-
LITÉ, et noua n'hésitons pua à

-dire qu'on n'a Jamais découiétt dc
plus puissant facteur de ventes qu'e
ceux-là.

Sont préparées avec la meilleure.
qualité de fèves, les sauces 4t. les
ingrédients les plus purs, 'et leur:
QUALITÉ est INSUPASSLBtl?,
Elles sont comme UNIVERSEL-
tïài$NT et leur nom est SANS
RýIVAL où qu'on les offre en ven-
te.

Le, Réputation de Clar'k Vous
Créea des Ventes.

La Queuté de Clark les Augmen.
t e m i l .
Wm. Clark, Montr6al.

Le 'Prt IcmmobIlr Liite
,244, Ru. Ste-Catherm Est

Phone ell ]ct 5779
RUREAU DE DIRECTIOtE,8

'~~~, IL 0m.. ruvin. pharmacien
vallée, maire de Montréal; 8oéar-,s

* iNL,M. irGfé t-Dfet'emi, M
4. L oofriosanceupréidnt e a abre

de Commtrc du District de Montréal, membre
del&aCommission du lre de Monltréal; M. le
Dr .-o. Ooyette, auea« maire de UM;MIL le
Dr C-.Radatauc;. -EFontame,
directeur-grst d MTh aailas Admi talai

lus. Co.

si 1v-OUS AVEZ DEOIN DE CAPITAL
~ uacetebunep~~r ou- vou bâtir

qui Vous pritera e capital 99.s.I*tEr avec
grandesfa-, ntéê de rembousment.

Leu facilitEsde remiosuement ds préts faits

sont telles qu'illeb TeprEseAt t.a 7eq près
l'l0ntrtqe l'ou aurat apayer sux.uB eemprunt
ordinir.

RRUEENTANTS DEDANDE1. "Prit
lumbIlsr, Lhatt." nj. e,s dotgent@
dans tous tes Districts eteesoêTflrro

rralm avec des-rop~ibentantsa "..eu&Ual

Eresou tfflSoe àeu avoEr 'la

wlny, a pers Oo a l e moud. Oii

tion de la publicité.

ARTHUR P. TIPPECT & CO., IlontaL.

Lime Juice u8towe

RA~'ORT DE DREVETS

. La ca
Lime Juice Cordial, â doz. -pts. lx
Lime Julce Cordial, i dûz. - 'sSO
Double Refi, lime juice 3.50
Lemon syrup '4.00

WHITE SWAN SPICES &

CEREALS. Limited.

Paine de Levure "White Swan",
caisse de 3 doz., Sc le paquet. 1.15

HAMILTON CÔT.TON.'CO.

Corde et Ficelle.
Corde à linge, 6o pdse. doz. *o.oe z.o0
Co$on à chandelle, lb. 0.00 0.31
Fiielle de coton. 4 brins o.6 0 6Ficelle de coton, 3 brins 0.231 0.24

Escompte 5%.

Ligneul No 8
Lignetil go ;o
Ligneul No 12
Ligneul No i5

0.00
0.00
0.00

0.00

JOURNAL DE-,LA:*.JEUNESSE. -
5ommaire;de la 2ioie -livraison (8 mars
1913). -. Les Pirates *de l'air;' par Pierre
Vernon..- Aux. pays, balkaniques. - Les
Etats balkaniques, -LsBlknpar
Louis Rousselet. -'Le ýgros' lot, par Al-
bert Cim. - La fabrication des peignes
en celluloid, par Daniel Bellet. - La
Tour Saint-Jacques, par Jacques Fre-
neuse.

Abonnements - France: un an, 2o fr.;
six mois, io f r. Union Postale:.un an.
22 f r.; six mois, ii fr. Le numéro. *4o
centimes. %

Librairie Hachette -et Cie, 79, boule-
vard St-Germain.

'le sytsôme FELS.NAPTH A
et l'ancien savon à blanchir
représente une-demiujIrl é
-le lundi aprè*s.mdi.

Le blanchissage prenait an-
ciennement toute la journée
du lundi; avec "Le Systeme
FELS - NAPTHA il se fait
dans la matinée du l undi.

*146,6s52-MM. A. A. et L A. Charbon-
*-neau, Montréal Qué. Apparelp
Itinction d'incendpss. * i or5

i 46,663-MM. Bureau Bureau &ý. vu
rein; St'-Romaln, Qué. Lvier pour' upse
en nIarciie des moteurs

1,4,73--osphMignolet , Montréal,
Qué. locspour construction d'arches.

146,73-Dr Carl Ruder, ýHam~burg,
iAllemagne. Procédé de fabrication.ý du

~caphr aumoen de borneol.
146,740-Alfred J.Schuler, Hamburg
Aleagne Procd pour rendre l'émail

mat.
i46,78-Arthur H. Wright Dunedin,

Nouvelle Zélande. Dispoiif eniegis-
treur pour m~achines à: 1 usage des pos-
tes.

Demandez. une - copie gratis du «iGuide
de l'Inyenteurn.

TRAVAUX-D'INVENTEURS.

MM. Marion & M-arion, soliciteure
brevents, Montréal, Canada, et Washibg-
ton, E.-U., fournissent la lite suivante
de brevets canadiens obtenus' cette 'se-
maine par leur entremise.,

Tout -renseignement à ce sujet sera
fourni gratis en s'adressant au bureau
d'affaires plus haut, mentionné.

No î46,79s - Frans M. Meyer, Hano-
vre' Ail e., procédé pour la désinfectiob
de l'huile de baleine.

No 146,813 - George C. Turner, Flq-
renceville, N.B., machine pour saisir, et
espacer'les dormants .de chemins de e.

No 146,837 - Cyrille Beaudoin St-
Ludger, Beauce, Qué., combinaison -poî-
tative rotatýre de chariot à machine
seier. 1 11

No 1 46839 - Colin N. Bennett, Penu1-
zance, Aing_,. appareil. pour imprimer lei
pellicules- cinématographiques.i

.No 146,80 - Gotthilf A. Betulander,
YSoderstorns, Suède, moyens de Coni-

nexion de systèmes téléphoniques auto
matiques. ?:

No 146,848 - Louis J. Canton, Lyon
,(Rhône), France, dispositif d'étalagé

No 146,856 " Eugen. Dolensky, Franc-
fort-sur-le-Mein, Aile. procédé pour là
production d'acier de fiante qualité..

«.po i4e,867 - joseph L Frapcoeur,
ViiiWge des Aulnaies, Qué., sas à cendre.

No 146,878 - Antoine Jaubert, Si*uiane
(Basses Alpes), France, mécanisme de

vopp our mteurs à explosion.
No 1 6883 - Reinhold IÇlopscb,' Put-

bus, Aile., méthode de fabrication $e lo-
tions antiseptiques.

No 146,893 - Moorebouse Mit~chell,
Lucknow. Ont., fabrication de tubes, ci
bois sides et de petit diamètre.

"Le Guide. de l'Inventeur" sera envoyé
gratis à toute adresse sur demande. i

S-- .. -. 2...A
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LISEZ L
. P..r&PA4s Malc stgaxanti.i
M sr l'étiquette et d'aucun autre. C est

* ' t~~ lq mg64unte sont nommés sur
ques de poudrs à pâte composée c'alu.
ne comtsuaat "Pm d'AMun". Cela

Voye à oe que tous les lsgî

LA SIEULE POUDRE A

ES INGREDIENT8 SON

LWGILLI

I'ETIRUETTE
i'être conmpoqe que des ingrédient$ m01260=68
la seule poudre ai pâtefabriquée au Canadà, dont
l'étiquette. Il y a sur le marché plusieurs mar.
a, mais, qui sont. étiquettées et annoncées comme
nst. injute - et constitue une fausseté flagrante.
ré4Ipqnp ýsqient mel*[ionné sur l'étiquette.

IN PO.,WDER
T MARQUE$ SUR L' ETIQUE1TE

WINNIP.EG.

Tous Les Epficlers
souhaitent se créer un commerce profitable. Qaielle classe de stock 'tenez-vous pour arriver à

rcette fin ? Tenez-vous les ARTICLES de CONNORS BRUS ? C'est la sorte qui "ATTEINT"

la popularité et qui vous fait des clients satisfaits.

Les Conserves de Poissons Marque BRUNSWICK
préparées par cette maison bien conmue sont les meilleures *qu'on puisse. trouver et- on peut
être certain qu'elles donnent la plus entière satisfaction Grâce aux méthodes modernes et
hygiéniques ilBRUNSWICK ", la saveur naturelle du poisson lui est conservée à un remar-
quable degré.

CONNORS DRO&,9 LTD.,. Blacks. Ilrbour, NeI B.'
AGENTS:s

WQMNAROS BROS., M.ntémt - 0. H. a. HILLOOAT Sydney. -L A. W. HUBAND, Ottpwm. -jAS. HAYVWOOD,T.....jM4s- CA.DU.NOAN,, Winnipeg. - GRANT à OXLIE'1, Halifax. -. DE-ATPR 'Clnam'm.-
àUàtANAN &:AIe«RN. fuébeo. - J. L. LOVITT, Yermoutfh. -SHAILLCROS$ 

5a M.OAULAY O@, Ven»Ouev
.I*IsÇèh,0. A@ - WHALLOROSS, MoCAULAY, Calgary, Atta. - OHNsTON & V@cICNmv-Edmonton., All.

ZN ECRIVANT AUX ANNQNCEURS, CITEZ "ILE PRIX C0URAN

VOI-'XLVJ-1-NO -14., LE PRIX COURANT, Veftdf«14 4-Awil 1913-
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Commerce, Finance, Industrie, Assurance, Etc.

La Co. gl do km PaUelae d.mahad D6tahuv du

TIlIp". M.1 B lie&8 MONTRELý%

ADOIEEMIT Ca"ad et £tat§.ulais, L.00 P mt Au.
Udl. P.s*aI. Fm Pt.0.00J

bwoau de s.k M rue 86 Dis
loss de Tonud 8 Elles Cm«v Lj. J. 8.ReluSse & Ce.. ,»,.mm.e.
loess. à m Cl e rue à«& bush kt Eamm C. serh%. se,4aaaiaa.

*~. e Hu-Yu, 0340 Telihu. MMd. IL F. Obuot&e.d-nem

U veut pus afftpM6 g<ab..a.a .eu "M d'une année
A mol. t?" 09etaire 6«9%t admoea directement

I - hwm, la jess M avant la date d'lwbuoa.
r.h......t st ... du de plei droit

Tous. I. ""a.6 seota du. M g,,
L'ah.a.ot. »05 mm aM tut* que les arrraite sentu

t qpalemat d'ammame.t doit Itre fid

îumo mm?4t% 100 d rem doivent 1we faite pejble
P9u l,. <mm les lettre% et., ulmwlot som sait a. LE PRIX COURANT,. Montréal
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LE COMMERCE INDIVIDUEL EST MALADE

Dans notre dernier numéro, nous avons parlé du
malaise qui se fait sentir depuis longtemps dans le com-
merce en général, dû au fait qu'il n'y a pas d'entente par-
faite entre le manufacturier, le marchand de gros et le dé-
taillant, au sujet de la meilleure méthode de distribution.
Nous allons jeter un coup d'oeil rapide sur la situation du
détaillant.

Grave constatation

Le petit commerce ou le commerce individuel, compre-
nant les petits et moyens commerçants, est malade. Le
fait est d'une gravité indéniable.

Il faut le soigner, il faut le guérir, pour des raisons
multiples et élevées, non pas autant pour le bien des com-
merçants eux-mêmes mais pour celui du public; il faut le
sauver. . ' - !

Pour cela il ne suffit pas de montrer aux petits com-
merçants comment tirer sur leurs adversaires, mais il faut
plutôt leur faire voir le péril bien en face et sur toutes ses
faces ; c'est-à-dire autant ce qui dépend d'eux que ce qui
peut dépendre des autres.

. En guerre - et le commerce est une guerre continue
entre les divers commerçants et les diveeres catégories de
groupes commerciaux - on doit examiner, non seulement
les qualités et les défauts de l'ennemi, mais aussi ses pro-
pres qualités .et défauts, pour profiter des uns et combattre
les autres.

La question mise au point

Pour être justes et équitables envers les autres et en-
vers soi-même, ne pas être enclins à demander ce qui ne
nous est point légitimement dû, mais être, au contraire.
armé pour demander, même exiger ce qui nous est dû, il
faut considérer les éléments en présence.

D'abord l'intérêt du public, du consommateur, qui est le
plus important de tous.; ensuite celui de la classe à laquelle

on appartient et enfin celui du commerce individuel, en
lutte avec les organisations nouvelles, qui tentent de pren-
dre sa place.

Conséquemment, dans ses revendications, le petit com-
merce doit être absolument équitable, non seulement entre
ses adversaires et lui, mais il doit aussi être très attentif
pour ne pas léser les intérêts des consommateurs.

Or, il arrive justement que l'intérêt du "petit com
merce" est exactement conforme à celui des consomma
teurs. C'est-à-dire qu'il offre plus de sécurité quant à la
qualité des marchandises et plus d'économie dans la distri-
bution que ne peuvent le faire les grandes organisations.

Admettons un instant, que la faveur du public continue
à se porter progressivement vers les grandes organisations
nouvelle$.

Qu'adviendrait-il?
Le public, sans s'en douter, travaillerait à son propre

asservissement, au bénéfice de quelques corporations triom-
phantes qui ne manqueraient pas, à un moment donné,
d'abuser de leur puissance.

Peut-être le public opprimé s'apercevrait-il de son er-
reur ; mais il serait alors trop tard, le "petit commerce"
aurait disparu.

Donc, l'oeuvre à accomplir a une portée beaucoup plus
élevée que celle que l'on serait porté à lui concéder au pre-
mier abord. -

Certes, nous ne pouvons nier que le petit commerce
combat pour conserver sa place au soleil; et plus que
quiconque, il y a droit, car il forme un groupe de travail-
leurs acharnés qui contribue sa large part dans le dévelop-
pement progressif des villes, et qui a su pourvoir à tous les
besoins immédiats des citadins et des travailleurs du sol.

S'il disparaissait, l'école d'initiative et d'énergie dispa-
raitrait avec lui, et n'existerait plus que quelques dirigeants,
commerciaux trônant de haut, sur le grand nombre des sa-
lariés.

Attrape 50,000,000,000 de mou-
ches par année-de beaucoup plus que
tous les autres moyens ensemble. Le
Destructeur de Mouches Hygiènique.-
Ne Contient pas de Poison,
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La faiblesse du détaillant

Maintenant que nous avons relaté les droits du com-
merce individuel, il convient d'examiner s'il a toujours su
accomplir son devoir.

Les petits commerçants ont-ils toujours et tous été, en
toutes circonstances, à la hauteur de leur mission?

Evidemment non I .
Il ne serait pas raisonnable de s'attendre à ce que tout

citoyen, auquel il prend fantaisie de s'établir commerçant,
fasse un succès de ses affaires.

Nombreux sont les gens qui s'improvisent commer-
çants, sans y avoir été préparés; ils ne possèdent ni les
aptitudes, ni l'énergie, ni l'initiative particulière, ni la per-
sévérance au travail nécessaires pour réussir.

Il y a une quantité de commerçants qui ne sont pas
compétents, et un grand nombre de cultivateurs et d'ou-
vriers qui se sont improvisés commerçants, et qui auraient
mieux fait de conserver leur ancienne occupation.

Ils sont réellement incapables de rendre à leur clien-
tèle les services qu'elle est en droit d'attendre d'eux.

Il faut donc, dans l'intérêt mime du petit commerce,
pour pouvoir éviter des comparaisons par trop désavanta-
geuses avec les institutions nouvelles, séparer les intérêts
du commerce propiement dit de ceux de ces commerçants,
qui ne sont pas, qui ne peuvent pas être des commerçants
réels.

D'autre part, les vrais commerçants ont-ils toujours
fait eux-mêmes tout leur devoir?

Combien n'ont pas toujours employé tous les moyens
désirables pour plaire à leur clientèle?

Combien d'autres, n'ont pas cherché à suivre le pro-
grès, ne se sont pas inquiétés des productions nouvelles et
ne se sont pas ingéniés à les mettre à la portée du public?

Un grand nombre de petits commerçants se trouvent
donc être, dans une certaine mesure, -responsables de leur
propre Insuccès.

C'est une constatation qui devait être faite, si l'on veut
pouvoir offrir un remède efficace à l'état de choses exis-
tant.

UNE MESURE IMPORTANTE

Les colis postaux

Le maitre général des Postes, l'honorable L. P. Pelle-
tier, vient de donner avis à la Chambre des Communes à
Ottawa, qu'il proposera d'ici à quelques jours une mesure
établissant le service des colis postaux au Canada. Déjà
l'honorab e ministre avait entretenu le parlement de son in-
tention.

Aucune déclaration officielle n'a encore été faite, mais
il semble compris que cette mesure ressemblera beaucoup
à celle introduite l'an dernier aux Etats-Unis. Les distances
seront divisées par -zônes, et un tarif sera établi pour cha-
cune d'elles. Par exemple, il en coûtera tant pour expédier
un coli postal dans la première zône qui peut comprendre
un rayon d'environ cinquante milles. Le tarif sera plus éle-
vé si l'expédition est faite à une distance de cent milles et
ainsi de suite.

Nous croyons comprendre que l'honorable ministre est
bien disposé à sauvegarder les intérêts des marchands-dé-
taillants. Nous l'encourageons,à continuer dans ces bonnes
dispositions.

Nous ne nous proposons pas, par nos remarques, d'an-

ticiper sur le mérite de ce projet de loi, mals il y a e.r,
tains principes que nous croyons devoir énoncer.

Nous croyons connaitre suffisamment le caractère et les
sentiments des détaillants au Canada pour pouvoir dire qu'ils
sont certes favorables à toute mesure qui pourra améliorer
les conditions de notre population rurale, pourvu que telle
mesure soit établie d'une manière équitable.

Le premier principe semble être bien compris: un tarif
suivant la distance.

Le deuxième principe qui n'est pas encore aussi bien
défini est le tarif lui-même.

Ce tarif sera-t-il suffisamment élevé pour permettre au
département des postes de payer toutes les dépenses occa-
sionnées par l'établissement de ce système nouveau?

C'est l'intention du ministre d'y pourvoir, dit-on; mais,
quelquefois, il y a loin de la coupe aux lèvres.

es marchands en détail sont puissamment organisés.
Nous les engageons fortement à surveiller de près cette me-
sure, car, malgré la bonne volonté de l'honorable maltre
général des Postes, nous ne serions pas surpris s'il se fai-
sait une forte pression politique de la part des grands ma-
gasins, qui font déjà des affaires par la poste, pour introdui-
re certains changements qui pourraient bien vouloir signi-
fier la ruine du marchand en détail dans les campagnes.

LES PROFITS EN PEINTURE

Rapport et bilan de Brandram-Henderson, Limited
1491

Le rapport annuel et le bilan de la Brandram-Hender-
son, Limited, que nous publions ailleurs dans cette édi-
tion, sont une autre évidence des conditions hautement sa-
tisfaisantes du commerce du Canada en général et de la di-
vision de l'Est, particulièrement.

En effet, le rapport dit que les succursales de la mai-
son dans les Provinces Maritimes ont, cette année, établi
des records aussi bien pour les profits que pour les ventes,
et la maison.. 4e Montréal a fait mieux que de se maintenir, en
abaissant aussi son propre record dans les deux cas. IAà
il a fallu augmenter l'espace et ajouter de nouvelles ma-
chines pour répondre à la rapide augmentation des affaires.
Les succursales de l'Ouest accusent aussi une forte aug-
mentation sur l'an dernier.

D'après le rapport annuel, le total des ventes montre
une augmentation de 26 % sur l'année dernière, et com-
porte un item de 3,OOO tonnes de blanc de plomb. Les pro-
fits bruts pour l'année se sont élevés à $123,ooo, ce qui
parle éloquemment en faveur des directeurs et du person-
nel auxquels nous offrons nos sincères félicitations.

LES PRODUITS DE LAPORTE, MARTIN & CIE,
LIMITEE.

Nous attirons l'attention de nos lecteurs sur l'annonce
que nous publions dans cette édition pour le compte de la
maison Laporté, Martin & Cie, Limitée. - A la veille du prin-
temps et, des chaleurs, cette importante' maison offre à la
clientèle tout un assortiment de breuvages de haute qualité
et dont les marques sont universellement connues.

L'huile d'olive "Minerva" est l'une de ses spécialités les
plus recommandables. En tous temps, on trouve chez
)M. Laporte, Martin & Cie, Limitée, tous les articles d'épi-
çerie les plus en renom.
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LB MAINTIEN DES PRIX EN DETAIL SUR LES

MARCHANDISES PORTANT DES MARQUES
DE COMMERCE EST EN FAVEUR

DU 'CONSOMMATEUR

Le manufacturier responsable, qui établit le prix de ses
produits portant une marque de commerce, protège le con-
sommateur.

Il est évident que les arguments que nous voulons faire
valoir en faveur du maintien des prix par les détaillants, ne
s'appliquent qu'aux produits mis sur le marché sous des
marques de commerce.

Dans la distribution de ces articles, le détaillant est le
trait d'union entre le manufacturier et le consommateur.
Généralement il n'est pas en mesure de connaitre, soit la
composition du produit, soit le procédé spécial de fabrica-
tion de l'article. Tout ce qu'il sait, et c'est certes suffi-
sant, c'est que l'article ou le produit portant telle marque
de commerce est préparé ou manufacturé par quelqu'un de
responsable, qui s'engage à donner satisfaction au public
acheteur. Le détaillant connaissant la responsabilité du
manufacturier, n'hésite pas à l'endosser et à prendre lui-
même sa part de responsabilités vis-à-vis de son client.

En d'autres termes le détaillant n'est ni plus ni moins
que l'agent du manufacturier.

Les tribunaux' de presque tous les pays ont reconnu le
droit qu'a le manufacturier de fixer le prix de ses produits
aux consommateurs.

Malheureusement, les prix ainsi fixés par les manufac-
-turiers, à part quelques rares exceptions, - ne sont qu'un
leurre. . Les prix sont établis de manière à laisser une
marge telle, que le détaillant non scrupuleux, peut s'en ser-
vir à son propre bénéfice, comme réclame. Cette pratique
constitue une concurrence déloyale, à laquelle les détail-
lants laissés à leurs propres ressources sont incapables de
remédier.

Cependant, le principe du maintien des prix est reconnu
et mis en pratique par les divers départements du gouver-
nement de tous les pays, parce qu'il n'est que juste que les
contribuablessoient traités sur un peid d'égalité. Le tarif
des douanes k'applique également à tout le monde ; les tim-
bres postaux tse vendent indistinctement à tous au même
prix, quelle que soit la quantité achetée. De même, dans les
deux cas, le crédit d'aucun n'est bon.

Maintenant que l principe du maintien des prix est
établi, reconnu suffisamment pour être mis en pratique par
les gouvernements eux-mêmes, recherchons les conditions
nouvelles qui se sont introduites dans le commerce depuis
un demi-siècle. Ces nouvelles conditions ont-elles été in-
troduites par la volonté seule des commerçants? Pas que
tous sachions. Mais elles furent créées par l'adoption d'une
loi appelée Loi concernant les brevets d'inventions et les
marques de commerce. En payant la somme de vingt dol-
lars au Département d'Agriculture à Ottawa, quiconque
peut faire enregister une marque de commerce et tel enré-
gistrement donne à son détenteur l'usage exclusif de telle
marque. De ce fait, un acticle coûtant dix sous de fabri-
cation peut être annoncé et vendu au consommateur au prix
d'un dollar. Le détaillant ne peut rien faire pour l'empêcher
et le consommateur a sa liberté d'achat. Supposons que ce
prix de un dollar soit exorbitant et constitue une exploi-
tation du public, il se trouvera sans délai un autre manu-

facturier qui produira le même article sous une autre mar-

que de commerce, et qui en-.fixera le prix .soit à cinquante

ou à vingt-cinq sous, et.ainsi de suite jusqu'à ce que la concur-

rence se soit établie entre manufacturiers sur une base de

mérite, de qualité et de service.
Le maintien des prix veut dire concurrence entre ma-

nufacturiers, et' le non maintien des prix veut dire concur-
rence entre détaillants.

Nous sommes d'avis que la concurrence entre manu-
facturiers offre plus de protection au public que celle entre
détaillants.

Dans notre prochaine édition, nous étudierons le moyen
à apporter à la soluflon de cette question.

LE TOUR DE L'EUROPE

M. Arthur Lemont, secrétaire de la Fédération des
Chambres de Commerce de la province de Québec, est en
train d'organiser parmi les hommes d'affaire un voyage en
Europe qui durera environ deux mois.

Le nombre des excursionnistes est limité à cinquante
et le délai pour les inscriptions es.t fixé au 15.avril.

Le but de ce voyage est de donner l'avantage à un grou-
pe choisi d'hommes d'affaires de visiter l'Europe dans des
conditions exceptionnelles, tant au point de vue de la durée
que du coût du voyage. "Ce tour de l'Europe" comprend les
sept pays les plus importants du vieux continent.

Le départ de Montréal s'effectuera le 18 mai, et les
mois de juin et de juillet seront employés pour le voyage.
C'est-à-dire que c'est le plus beau temps pour visiter l'Euro-
pe. Plus tôt, la température est encore pluvieuse; et plus
tard elle est trop chaude.

C'est en juin qu'il faut voir la France, l'Italie, la Suisse,
la Hollande, la Belgique et l'Angleterre, alors que la nature
est en plein épanouissement, et que les villes diverses
qui seront visitées sont en pleine activité.

Les villes qui seront visitées sont Le Hâvre, Paris, Lyon,
Marseilles, Nice, Gènes, Rome, Naples, Pompéi et le Vésuve,
Florence, Venise, Milan, Lucerne, Bàle, Mayence, Cologne,
Amsterdam, La Haye, Rotterdam, Anvers, Bruxelles, Gand,
Bruges, Ostende, Douvres, Londres et Liverpool.

Le coût du voyage complet est de $405. Ce prix com-
prend: passage à bord du Scotian pour aller et du Teutonic
pour le retour, le transport en chemin de fer, les voitures
des différentes gares aux hôtels, les excursions, les frais
d'hôtels, etc. .

Nous ne doutons pas que ceux qui prendront part à ce
voyage n'auront pas l'occasion de s'en repentir.

LA FORCE DE LA SUGGESTION

La valeur du commis qui suggère au lieu de poser une
question

Avez-vous remarqué souvent dans les magasins, lors-
qu'après avoir fait un achat quelconque, le commis vous
pose cette question: "Y a-t-il autre chose que je pourrais
vous montrer?"

Cette question est contre tous les principes de l'art de
vendre.

Ce que le commis doit faire c'est de suggérer un article
et de le faire de manière à créer un désir de l'examiner.

Le commis doit piquer la curiosité de l'acheteur. De-
mander au client simplement s'il y a autre chose qu'il aime-
rait avoir, est pour le commis, s'attendre à ce que le client
fasse ce que dui est obligé ide faire.

Le commis devrait avoir toujours présent à l'esprit ce
fait que généralement les gens sont trop insouciants ou
n'ont pas le temps de penser. C'est le devoir du commis de
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penser pour eux, et de leur faire des suggestions polies, de
manière à ne pas les froipser, mais des suggestions qui
éveillent leur égoisme, et alors le client prendra une déci-
sion.

Supposons qu'un commis ait fait une vente et désire
vendre autre chose à son client, il doit s'efforcer de décou-
vrir dans la c.onversation, s'il n'y a pas autre chose que ce
client désire particulièrement, ou pouvoir discerner qu'il a
en magasin un article qui conviendrait à ce client.

Cette faculté consiste à dépeindre l'article comme si le
client l'avait en sa possession.

Le commis développe cette faculté de savoir offrir l'ar-
ticle convenable, en connaissant à fond les marchandises
qu'il a en magasin, y compris leur usage, comment elles
sont fabriquées, les raisons pour lesquelles elles se vendent de
préférence à d'autres. Naturellement ces connaissances ne
peuvent s'acquérir qu'avec du travail et de l'étude; mais le
jeune homme qui embrasse une des professions libérales,
soit le droit ou la médecine, est obligé de travailler, d'étu-
dier et beaucoup.

L'art de vendre est maintenant une profession, tout
aussi utile, aussi respectable et aussi importante que celle
du droit ou de la médecine, et tout jeune homme qui désire
apprendre l'art de véndre doit s'attendre d'être obligé d'étu-
dier. peut-être pas autant dans des livres, mais sûrement
davantage par des observations pratiques.

Un commis employé dans une ligne de commerce, dont
les manufacturiers publient des catalogues décrivant le mé-
rite de leurs produits d'une manière claire et précise, de
vrait entrer en correspondance avec ces manufacturiers, et
leur demander toutes informations techniques ou autres qui
pourront lui -permettre de se former une opinion exacte sur
le mérite de ces articles.

Il n'y a pas un manufacturier dans le pays qui ne porte-
rait pas une attention toute spéciale à ces demandes d'in-
formations. Non seulemént il serait enchanté de recevoir
cette correspondance, mais il se dépenserait pour donner
satisfaction à ce commis. Peut-être lui trouverait-il assez
'litinative. ce qui est encore assez rare, qu'il lui offrirait

.wndoi plus rémunérateur.

" faut peu de temps à un commis pour apprendre les
I ns pour lesquelles un article a du mérite. Causez par
ne à un bon commis thez un libraire, il connait les

n's essentiels de chaque livre qu'il y a dans le magasin.
-ndant il ne les lit pas tous, mais il en lit suffisamment

ns chaque livre, soit la préface ou quelques articles, pour
;1voir ce qu'il contient.

A près la connaissance de la marchandise vient la con-
inissance de la nature humaine. Cette connaissance s'ac-
,u'ert par le contact avec les personnes. C'est ce que l'on
!ipelle expérience. Ceci s'acquiert presque sans effort, de

la même manière que l'on apprend une langue étrangère au
contact des personnes qui la parlent.

Lorsqu'un client a fait un premier achat, il est facile de
s'apercevoir par le choix qu'il fait, en faisant preuve d'un
peu de logique, ce qu'il conviendrait de lui suggérer. Ce-
pendant il faut aussi iter d'être extrémiste. Chacun con-
nait la méthode du arbier, qui après avoir fait iLne coupe
de cheveux, donné shampoo et rasé la barbe, insiste
dans le seul but d'augmenter la note, à mettre sur les che-
veux une lotion qui a plutôt l'air d'une limonade, et qui
assez souvent a plutôt la senteur d'une médecine pour les
-hevaux. I : fM

Il est possible qu'un client qui a fait un achat, ne con-
tente pas à acheter autre chose tout de suite, même si on le lui

suggère, mais il est bon de proiter de sa visite. au magasin
pour lui faire connaître d'autres articles dont il pourra
avoir besoin plus tard. Dans l'art de la vente, il faut se
rappeler que tout effort pour atteindre son but n'est pas
fait en vain,

NOUVELLES CHARTES

La "Gazette du Canada" publie les nouvelles chartes
accordées sous le sceau du Secrétaire d'Etat du Canada.
Voici celles qui ont trait aux nouvelles compagnies ayant
leur principale place d'affaires dans la province de Québec:

"Wedgewood Park Company, Limited," pour faire le
commerce des immeubles. Capital-actions, $ioopoo, à
Montréal.

" The Canadian Tabulating Machine Co., Limited,"
pour manufacturer, acheter et vendre toutes sortes de ma-
chines automatiques. Capital-actions, $5o,ooo. & Montréal.

"Anderson & Delaney Contracting Co., Limited," pour
faire les affaires de constructeurs. Capital-actions, $20.o,
à Montréal. g : i 4

" B. Silver & Company, Limited," pour acquérir et con-
tinuer les affaires de B. Silver & Co.. Capital-actions,
$75,000, à Montréal.

" North American Steel Corporation, Limited," pour
produire le fer, l'acier et autres métaux. Capital-actions,
$oo,ooo, à Montréal. i | 1 Id

"LeMay, Limited," pour faire les affaires d'importa-
teurs, d'agents de manufacturiers, etc. Capital-actions,
$iso,ooo, à Montréal. • 1v' | r I

"A. F. Byers & Company, Limited," pour faire les af-
faires de constructeurs. Capital-actions, $iooooo, à Mont-
réal 1. 1

" Bogue Bros., & Henry, Limited," pour faire les af-
faires de manufacturiers et marchands de papier, cartons,
etc. Capital-actions, $5o,ooo, à Montréal.

"Canadian Drednot Motor Trucks, Limited," pour faire
en général le commerce des automobiles, bicycles, voitures,
etc. Capital-actions, $250,000, à Montréal.

" Swedish Canadian Steel Company, Limited," pour
faire le commerce général en toutes marchandises. Capital-
actions, $5o,ooo, à Montréal.

" The Thidlow Patent Process Company, Limited,"
pour faire les affaires d'agents en toutes affaires. Capital-
actions, $6o,ooo, à Montréal.

"The North Company, Limited," pour faire en général
les affaires de constructeurs. Capital-actions, $zooooo, à
Montréal.

" Financial Investment Company, Limited," pour agir
comme promoteurs, agents ou gérants d'entreprises finan-
cières. Capital-actions, $rooooo, Montréal.

" Gray & Wighton, Limited," pour faire de construc-
teurs généraux. Capital-actions, $ioo,ooo, à Montréal. "

" Richard Realty Company, Limited," pour faire le
commerce des immeubles. Capital-actions, $5oooo, à Mont-
real.

"L'Allaird, Rottie, Limited," pour faire les affaires de
manufacturiers et marchands en gros et en détail d'articles
de nouveautés. Capital-actions, $70,ooo, à Montréal.

Une bo n épicerie licenciée, située dans l'Est de la ville,
demande un commis parlant anglais et français. Paiera un
bon salaire à celui qui se présentera dûment qualifié. Adres-
sez: "G." "Le Prix Courant," 8o St-Denis.
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POUR LA PROTECTION DE L'EPARGNE FRAN.
ÇAISE.

Sous ce titre le "Moniteur Industriel," de Paris, publie
un article fort intéressant dans son numéro du 15 mars 1913.
Nous en faisons part à nos lecteurs.

La chambre française a consacré une séance à la défense
de l'épargne; votant, par voie d'amendement à la loi de
finances, des mesures sévères contre les banquiers indési-
rables; examinant les propositions tendant à interdire le
contrat direct en fait d'opérations de Bourse; discutant la
création d'un office national des sociétés anonymes, sur le
plan du Somerset House de Londres ou de l'organisation
préparée par l'American Investment Bankers Association, de
New-York.

Voyons, pour aujourd'hui, le nouvel article de loi sur les
banques, voté sur la proposition de M. Pourquery de Bois-
serin, appuyée par le ministre des finances et le rapporteur
général de la Commission du budget.

Il existe deux sortes de banquiers, a expliqué l'honorable
député: les uns très honorables, exerçant loyalement leur
profession; d'autres - surtout à Paris - et en grand nom-
bre, organisant des entreprises d'escroquerie. S'ils ne réus-
sissent pas, ou s'ils réussissent trop, ils changent de quartier,
de nom, d'enseigne. Si, par hasard, ils sont atteints par la
justice, et s'ils ne trouvent pas moyen d'esquiver la peine
prononcée contre eux, ils reprennent, une fois rendus à la
circulation, le cours de leurs exploits, sous leur prénom ou
sous un taux nom, ou masqués par un associé complaisant
ou naif.

Chaque jour, dit M. Pourquery de Boisserin, des annon-
ces inancières sont publiées, des circulaires sont répandues à
profusion. Souvent, cette publicité semble émaner d'établis-
sements importants: "Banque Générale" de ceci; "Comptoir
National" de cela; "Banque Auxiliaire" de Machin, "Crédit
Central" de Chose, en disposant adroitement ces dénomina-
tions de manière à provoquer une7confusion avec celles de
grands établissements jouissant d'une notoriété de bon aloi,
d'un vaste crédit et d'une légitime cpnfiance auprès du public
capitaliste.

Ces bnques, caisses ou comptoirs à titres pompeux sont,
habituelle ent, l'oeuvre d'un seul individu dont il est parfois
difficile de connaitre le véritable état civil.

Et M. Pourquery de Boisserin établissant un bilan ap-
proximatif des sommes soustraites à l'épargne française, rien
que par le placement de mauvais papier, sans s'occuper des
sommes énormes subtilisées pour soi-disant opérations de
Bourse, combinaisons de primes, sur le papier, participations
à des spéculations simulées, à de prétendus syndicats, estime
à vingt millions de dollars par mois, le montant des seules
escroqueries au placement.

Le ministre des finances croit ce chiffre exagéré, bien_
qu'il ait été indiqué par le magistrat dirigeant la section finan-
cière du Parquet de Paris. Mais l'importance du chiffre est
secondaire, c'est la répression des affaires frauduleuses que
l'auteur de la proposition a voulu assurer, en demandant que
toute personne voulant ouvrir ou déplacer une maison de
banque soit tenue d'en faire la déclaration en produisant son
état civil et son casier judiciaire.

Le rapporteur général a très justement assimilé cette
formalité à celle exigée pour la délivrance d'un permis de
chasse. Chasse au lapin, chasse au gogo doivent être sem-
blablement règlementées; le gouvernement doit savoir à
quelles mains il accorde le droit de se' servir d'armes dan-
gereuses.

Le texte de la proposition a paru cependant incomplet
à quelques députés; l'un d'eux, M. Ferdinand Bougère, qui
dirige une des plus hondrables maisons de banque de pro-
vince, s'est defnandé si ces dispositions unanimement ap-

prouvées, seraient réellement efficaces. Il ne suffit pas de
toucher les maisons ayant une enseigne; une catégorie de

- placiers en mauvaises valeurs qu'il faut atteindre est celle des
individus n'appartenant à aucune raison sociale, parcourant
les villes et les campagnes, présentant aux personnes igno-
rantes des titres sans avenir, et même sans présent, qu'ils
réussissent à caser en promettant des bénéfices considérables.
Ces individus ne sont pas visés par le nouveau texte de loi,
et il est nécessaire de les atteindre parce qu'ils n'agissent pas
de bonne foi et savent que la forte commission qu'ils touchent
est le seul bénéfice qui soit jamais réalisé dans l'opération.

M. Bougère croit que le gouvernement est désarmé con-
tre ce genre de vol. En tous cas, le parquet s'est souvent
plaint de ne pouvoir qualifier juridiquement les actes de cette
nature qui lui étaient fréquemment dénoncés. A quoi le mi-
nistre des Finances a répondu que le gouvernement avait dé-
posé un projet de loi relatif aux prospectus, dont la discus-
sion pourra venir bientôt devant la Chambre.

Comme on n'y saurait regarder de trop près, M. Marc
Reville a fait observer que les mailles du filet n'étaient pas
assez serrées, et qu'il y avait lieu de penser non seulement à
ceux qui voudraient ouvrir ou tenir une maison, etc., mais
aussi aux industriels actuellement installés, en instituant des
dispositions transitoires pour les maisons ouvertes au mo-
ment de la promulgation de la loi. Le ministre a fait remar-
quer que les tenanciers de ces maisons auraient quinze jours
pour se mettre en règle. Mais cela ne résulte pas absolu-
ment du texte voté que voici dans son intégrité:

"Toute personne qui voudra ouvrir, tenir ou déplacer une
maison de banque, de change ou un établissement similaire
ou une succursale sera tenue de faire, quinze jours au moins
à l'avance et par écrit, une déclaration indiquant ses nom,
prénoms, lieu de naissance, profession et domicile, accompa-
gnée de son casier judiciaire.

"Cette déclaration sera faite au greffe du tribunal de
commerce et au parquet du ressort, le tout sous peine de
fermeture et d'une amende de quatre piastres à mille piastres.
Sera punie de la même peine toute fausse déclaration.

'Toute personne condamnée à une peine d'emprisonne-
ment, depuis moins de cinq ans, pour vol, escroquerie, abus
de confiance, faux, usage de faux ou infraction à la présente
loi, et tout failli non réhabilité, ne pourront ouvrir, ni tenir,
ou déplacer une maison de banque, de change, ou un établis-
sement similaire ou une succursale, sous peine de quinze
jours à six mois de prison et de vingt piastres à deux mille
piastres d'amende, sans préjudice de la fermeture de l'éta-
blissement."

A notre avis, ce libellé n'est pas suffisant pour détermi-
ner la situation des tenanciers actuels d'officines financières,
dont beaucoup n'agissent que sous des noms supposés; n'ar-
borant que des prénoms, laissant dans 'ombre de compro-
mettants patronymes; changeant de domicile et d'enseigne,
lorsque, sans plus de façons, ces officines ne sont pas tenues
par des faillis non réhabilités, ou des personnages ayant subi
des condamnations.

Puisqu'on est en si bonne voie et que l'on manifeste un si
sincère désir de protéger efficacement la petite épargne, un
complément indispensable à la nouvelle loi est l'organisation
d'une enquête sur nombre d'établissements existants, portant
sur les raisons des changements de domiciles et de dénomi-
nations, sur le passé des chefs de maisons dont le casier judi-
ciaire n'est pas encore garni, mais qui ont eu fréquemment
à s'expliquer devant les commissaires de police, commissaires
aux délégations judiciaires ou juges d'instruction. Ce serait
l'épuration préalable, pré4de nécessaire à l'application de la
loi de Boisserin. i

Ainsi qu'on l'a fait remarquer au cours de la discussion,
tout est de droit étroit, en droit pénal, dans l'interprétation
des textes, et c'est ainsi que des rédactions incomplètes. em-
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péchent la répression de délits nettement caractérisés en fait.

Il eût donc été utile d'envoyer le texte à la commission
de la réforme judiciaire; mais il est possible qu'il soit mis au
point par le Sénat.

LE THE AU POINT DE VUE ECONOMIQUE.

Le Dr Chandler a fait dernièrement à l'Ecole des scien-
ces économiques et politiques, à Londres, une conférence sur
le commerce du thé, étudié au point de vue économique. Il
a affirmé que l'emploi des engrais chimiques, s'il est dispen-
dieux, a du moins pour conséquence d'améliorer la récolte.
Mais le thé, après avoir été cultivé, doit être manufacturé.
C'est là une question très importante.

Or, aucune méthode ne pourrait produire un thé de qua-
lité supérieure avec des feuilles de qualité médiocre, de même
que de mauvaises méthodes détériorent les bonnes feuilles.
On se rend bien compte de l'importance de la préparation du
produit d'après les principales propriftés auxquelles on doit
reconnaître et juger la qualité d'une liqueur de thé, sans con-
sidérer' l'apparence de la feuille. Ces propriétés sont: l'odeur,
l'âcreté, la couleur et le volume. L'odeur résulte de la pré-
sence, en quantités excessivement faibles, d'une huile essen-
tielle dont la nature chimique exacte n'a pas encore été com-
plètement déterminée, mais qui est leproduit de la fermenta-
tion. L'acreté est causée en très grande partie par la pré-
sence du tannin non fermenté (non oxydé); elle varie avec
la quantité du tannin, lequel peut être aisément extrait en
faisant bouillir de l'eau. Sous ce rapport, on doit s'attendre
à ce que les thés verts, non fermentés, de la Chine et d'ail-
leurs, possèdent plus d'âcreté que les thés noirs. La couleur
a pour cause principale le tannin fermenté (oxydé) et, par
conséquent, les thés noirs ont plus de couleur que les thés
verts. Le volume dépend principalement de la matière solu-
ble totale qui peut être extraite et qui est composée surtout
du tannin, fermenté et non fermenté.

Un point vital, dans la préparation du thé, consiste à sa-
voir jusqu'où la fermentation du tannin doit être poussée. Si
l'oxydation est poursuivie jusqu'au bout, ou à l'excès, l'âcreté
en souffrira, et si elle ne l'est pas assez, la couleur faiblira.
C'est une question d'expérience que de savoir jusqu'où l'â-
creté doit être sacrifiée à la couleur.

Un autre point intéressant est celui qui a trait à la
caféine.

C'est à cette substance, qui est un alcaloide vénéneux,
présent également dans le café, le kola, et en petites quantités
dans le cacao, qu'est dû l'effet stimulant du thé. C'est le cons-
tituant médicinal le plus important; mais, chose assez cu-
tieuse, l'expert en thé ne tient aucun compte du contenu de
la caféine lorsqu'il juge la valeur d'un thé, et les prix de deux
spécimens de thé n'ont que peu ou point de rapport avec le
contenu de caféine. Il est vrai que les thés les plus chers
sont, en général, faits avec les feuilles les plus jeunes, et que
ces feuilles contiennent beaucoup plus de caféine que les
vieilles feuilles; mais ces thés sont choisis sans que l'on con-
sidère la caféine qu'ils contiennent.

FEU MADAME H. LAPORTE

La société de Montréal vient de perdre en Mme Hor-
misdas Laporte, décédée samedi dernier, l'un de ses membres
les plus distingués. Quant aux pauvres et aux malheureux,
ils perdent une protectrice et une consolatrice qui leur était
toute dévouée. Mme Laporte était atteinte depuis plusieurs
années du imal qui devait l'emporter, mais elle n'en a pas-
moins continué jusqu'aux derniers moments ses secours et
ses consolations à ceux à qui elle semblait avoir consacré
sa vit et sa richesse. Car elle était par-dessus tout une fem-
me charitable et avait été, pendant quelque temps, présiden-
te de la S6ciété de Secours de la Miséricorde,

Mme Laporte était l'épouse de M. X. Laport, ancles
maire de Montréal et président de la Compagnie Laporte,
Martin, Limitée, et la mère de Mme D. E. Lecavaller et de
M. Joseph Laporte, à qui nous offrons nos plus alscèes
condoléances.

COMPAGNIES INCORPOREES.

Des lettres-patentes ont été émises par le Lieutenant-
Gouverneur de la Province de Québec, inco [porant:

"La Compagnie Roy, Limitée," pour faire le commerce
du bois dans toutes ses branches. Capital-actions, $5oooo, à
St-Ulric de la Rivière Blanche, district de Rimouski.

"La Compagnie D. Rouleau & Fils, Limitée," pour faire
en général le commerce du bois. Capital-actions, $99,ooo, à
St-Tite, comté de Champlain.

"La Compagnie des Eaux Electriques de St-Cyrille de
Normandin," pour produire le gaz et l'électricité et exploiter
un aqueduc dans le district de Roberval. Capital-action.,
$4o,ooo, à St-Cyrille de Normandin, district de Roberval.

"La Compagnie Canadienne de Mécanique Forestière,
Agricole et Industrielle, Limitée," pour obtenir et exploiter
six brevets d'inventions pour la fabrication d'outils divers.
Capital-actions, $2oo,ooo, à Montréal.

"The Donnacona Improvement Compady, Limited," pour
faire en général le commerce des immeubles. Capital-actions,
$So,ooo, à Québec.

"The Cooperative Investment Company, Limited," pour
organiser et établir un système de prêts. Capital-actions,
$5o,ooo, à Montréal.

"River Sights, Limited," pour faire le commerce des im-
meubles dans toutes ses branches. Capital-actions, $ao,ooo, à
Montréal.

"M. Carrière, Limitée," pour manufacturer, acheter et
vendre,,et faire le commerce général en détail des articles di
nouveautés. Capital-actions, $20,ooo, à Huit.

"Les Terrains du Plateau, Limitée," pour faire le com-
merce des immeubles en général. Capital-actions, $35,ooo, à
Windsor Mills.

LE COMMERCE DU CANADA

L'année fiscale du Canada s'est terminée le 31 mars
dernier. Les chiffres officiels du gouvernement démontrent
que l'année écoulée a été une année de prospérité, faisant
suite à la longue période d'abondance dont nous avions déjà
été gratifiés.

Les finances du pays ont été administrées avec pré-
voyance, à un tel point que notre crédit national s'est main-
tenu en faveur auprès des financiers européens.

Notre commerce s'est accru considérablement et, pour
la première fois, s'élève à au-delà de mille millions de pias-
tres, soit une augmentation de plus de cent cinquante mil-
lions sur le chiffre de l'année précédente.

Les reve'nus du gouvernement seront d'environ cent
soixante et dix millions de piastres comparativement à cent
trente-cinq millions pour le terme précédent. Les dépenses
seront approximativement de cent cinquante-quatre mil-
lions de piastres, ce qui permettra au ministre des finances
l'honorable M. White, d'annoncer un surplus d'environ
quinze millions.

Ces chiffres démontrent les progrès constants qui sem-
blent s'être établis en permanence au Canada. Le dévelop-
pement de nos ressources naturelles, la construction des
chemins de fer, l'amélioration de nos ports, la construction
ac chemins ruraux, l'écoulement facile des produits de la
ferme, l'activité de ngs manufactures, tout contribue à faire
la prospérité du Canada.
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LEU METHODES COMMERCIALES EN NOUVELLE-

ZELANDE

Un rapport du commissaire commercial anglais en
Nouvelle-Zélande contient des renseignements sur les mé-
thodes commerciales en usage dans ce pays, susceptibles
d'intéresser les exportateurs canadiens. Ces méthodes com-
merciales peuvent être ramenées à deux catégories en ce
qui concerne le commerce avec le Royaume-Uni g les pro-
duits britanniques sont livrés, soit par l'intermédiaire d'une
maison de commerce établie en Angleterre qui achète les
marchandises dont elle a besoin, leur fabricant ne possé-
dant aucune relation en Nouvelle-Zélande et ignorant même
peut-être la destination ultérieure de ses produits; soit di-
rectement par le producteur à sa clientèle néo-zélandaise,
avec ou sans le concours d'un. représentant établi dans le
pays. . I i i

Les marchandises sont adressées en consignation à des
agents ou achetées ferme par ces derniers dans le but de
les revendre pour leur propre compte ; ou bien l'agent se
borne à passer des commandes pour compte de tiers à son
commettant qui assume les opérations d'expéditions à la
clientèle et de recouvrement de ses factures. Un petit
nombre d'industriels font, dans le pays, assez d'affaires
pour y posséder une filiale pouvant aussi représenter d'au-
tres producteurs ; d'autres préfèrent y envoyer un voya-
geur avec mission de visiter les agents et de les surveiller.
Dans certains cas, il est jug€épréférable d'avoir un agent
dans chaque district, province ou ile, ou un seul agent dans
la ouvelle-Zélande tout entière, qui travaille au moyen de
sous-agents dépourvus de responsabilité envers le fabri-
cant qui, parfois, ne les connait pas. Enfin, un très grand
nombre de firmes travaillent en Nouvelle-Zélande au moyen
d'agences établies à Melbourne ou à Sydney et qui en-
voient des voyagçurt ou ont des sous-agences dans le pays.

D'une manière générale, on peut dire que les produits
anglais jouissent en Nouvelle-Zélande d'une faveur mar-
quée ; il ne faudrait toutefois pas en conclure que les pro-
duits non anglais ne peuvent que difficilement trouver un
débouché en ce pays. A égalité de prix et de qualité, l'ar-
ticle. anglais l'emporte sur son concurrent étranger, mais
beaucoup de produits étrangers trouvent à se placer, parce
que, à une qualité peut-être moins bonne, correspond un
prix beaucoup plus bas.

LA COOPERATION

Nous avons souvent attiré l'attention de nos.lecteurs
sur le fait que le système de distribution par l'entremise
des sociétés coopératives n'offrait aux consommateurs au-
cune garantie, quant à la qualité ou au prix de la mar-
chandise. Lorsque les associations commerciales ont fait
une opposition acharnée au projet de loi présenté au Par-
lement fédéral il y a quelques années, et dont le but était d'en-
courager la formation de ces sociétés coopératives au Ca-
nada, les fervents faisant valoir l'argument que ces sociétés
existaient en Europe depuis longtemps et qu'elles rendaient
des services signalés au public. Cet argument fut réfute
avec preuves à l'appui; mais voici que les prévisioné de
l'Association des Marchands Détailleurs du Canada sont en
train de se réaliser. Lisez ce que publie "La Réforne
Economique," de Paris, en date du 7 mars 1913:

La Crise de la Coopération
Depuis quelques années, la coopération traverse une

cris* assez intense. Sans doute, il existe plus de trois mille
Sociétés coopératives, mais chaque année on constate de

nombreuses disparitions. Sans doute aussi, les affaires des
Sociétés se développent, mais d'une façon régulière et plu-
tôt lente. Cette crise, suivant "L'Action," serait due à la
forme prise par le commerce d'alimentation. M. Poisson
estime que la criie peut être conjurée si la coopération se
décide à une série de mesures qu'il résume en ces termes :

" Au lieu d'étendre le nombre des magasins, la coopé-
ration procédera scientifiquement et répartira dans un plan
d'ensemble, de développement et de rayonnement, l'exten-
sion et même la spécialisation de ses divers services. Elle
peut alors, parce que organisation démocratique, "vivifier"
le système de la gérance responsable, en évitant l'exploita-
tion du consommateur, par le contrôle encouragé de celui-
ci, sociétaire et participant. Elle peut, en profitant de la
méthode de la responsabilité appuyée sur un cautionne-
ment, rémunérer davantage le personnel employé et lui re-
donner confiance, par la certitude d'y trouver un champ
suffisant pour développer les affaires et de n'être pas paré
du "petit chiffre." Dès maintenant, par l'existence de son
Magasin de Gros, elle peut entrer dans la voie de la pro-
duction en commun, ou du moins retrouver les avantages
de la Société alimentaire, et espérer que celui-ci, parce que
organisation démocratique, 'ne sera pas voué à l'impéria-
lisme de la Société alimentaire et à l'arrêt de son exten-
sion."

M. Poisson estime que si la coopération ne s'engage
pas dans cette voie, le socialisme, qui la considère comme
un des éléments nécessaires de la transformation sociale,
serait contraint de se r,llier aux idées de municipalisation
des services d'alimentation.

LE TRANSPORT DU LAIT CONGELE.

Nous lisons dans "'Impartial de la Chaux-de-Fonds"
l'indication d'un nouveau procédé pour le transport du lait à
grandes distances.

Ce procédé, employé au Brésil, permet, gràce au froid,
comme l'indique l'article ci-dessous, un transport de quinze à
vingt jours.

"Le problème de l'alimentation des villes en lait frais ap-
parait tous les jours comme plus difficile à résoudre, la pro-
duction diminuant tandis que la consommation ne cesse
d'augmenter. Aussi la nécessité apparalt-elle comme inévi-
table d'étendre le plus possible le rayon d'approvisionnement,
et d'aller chercher jusqu'aux extrêmes limites de la grande
banlieue, le lait que la banlieue immédiate a cessé de pro-
duire en quantités suffisantes.

"Mais encore'faut-il que le lait "ramassé" dans les ré-
gions d'élevage distantes de plusieurs centaines de milles ar-
rive, aux points où il est vendu, dans des conditions parfaites
de fraicheur et de conservation. Dans la pratique, la diffi-
culté de préserver le lait contre les altérations qui le mena-
cent, limite la longueur du transport, en dépit des pasteurisa-
tions effectuées après la traite. Aussi convient-il d'attacher
une grande importance aux travaux récemment poursuivis
par l'ingénieur Casse dans l'Etat brésilien de Minas Geraes,
et qui ont conduit à l'adoption d'un système nouveau pour la
congélation partielle du lait en vue de son expédition au loin.

"Une certaine partie de la traite, le quart ou le tiers en-
viron, est solidifiée par le froid en blocs de 2o à 30 livres en-
viron; dix à douze de ces blocs sont placés aussitôt dans des
récipients à parois isolantes pouvant contenir 75 gallons et
qui sont immédiatement remplis avec du lait pasteurisé re-
froidi à la température de plus de 4°. Ain i préparé, le lait
est transporté à vitesse réduite et peut rester en route pen-
dant quinze à vingt jours après sa récolte; à l'arrivée, il est
parfaitement homogène, et de tous points semblable à ce
qu'il était au moment de la traite."
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LES EPIC" DE MONTREAL.

Les membres de la Section des Epiciers, succursale de
Montréal, de l'Association des Marchands Détailleurs du Ca-

nada, Inc., ont tenu leur réunion mensuelle mercredi le deux
avril, sous la présidence de M. G.-A. Archambault. '

Le vice-président, M. Pierre Filion, le secrétaire, M. Ro-
sario Desautels, MM. A. Laniel, J.-D. Boileau, J.-E. Lachaine,
A. Gascon, O. Fournier, J.-A. Doré, A. Landreville et plu-
sieurs autres étaient présents.

Après la lecture de la correspondance et des minutes de
l'assemblée précédente, le secrétaire fit rapport du Euchre qui
eut lieu à l'Auditorium le mois dernier. Ce rapport a été
trouvé satisfaisant.

Les officiers ont été chargés de prendre toutes les infor-
mations possibles concernant la prochaine organisation du
pique-nique annuel. Quelques membres ont exprimé l'opi-
nion qu'il serait peut-être opportun d'organiser ce pique-
nique dans un des parcs à Montréal, soit au Parc Delorimier
ou autres.

D'autres croient qu'il vaudrait mieux, comme par le pas-
sé, choisir un endroit en dehors de la ville, là où les mem-
bres avec leur famille pourraient passer ure agréable journée
en plein air.

A tout évènement, cette question sera définitivement ré-
glée à la prochaine assemblée qui aura lieu au cours de la
dernière semaine d'avril.

La question la plus importante qui a été soumise à l'as-
semblée est sans doute celle de l'organisation d'une exposi-
tion de produits alimentaires. Nos lecteurs se rappelleront
le grand succès qui a marqué les deux dernières expositions
de ce genre tenues à l'Aréna en 1907 et 1908. Ces expositions
sont autant d'occasions de mettre en rapport les manufac-
turiers, les détaillants et le public.

Les membres de la Section des Epiciers ont été unanimes
à se déclarer en faveur du projet et une résolution fut adop-
tée séance tenante en décrétant l'organisation pour le mois
de mai prochain. Le temps parait court; mais si l'on en juge
par l'enthousiasme qui existe à ce sujet, nous croyons que
l'organisation en sera'facile.

Plusieurs manufacturiers et marchands de gros à qui
notre représentant a eu l'occasion d'en parler, se sont décla-
rés favorables au projet et ont sur le champ promis leur con-
cours.

Il est probable que cette exposition se tiendra à l'Arsenal
du 65ème, avenue des Pins, en même temps que la convention
provinciale de l'association des marchands en détail de la
province de Québec.

LE DISCERNEMENT DANS LES ACHATS.

Le discernement dans les achats devient de plus en plus
nécessaire, nous voulons dire par là que l'acheteur, mis en
face d'un assortiment beaucoup plus important qu'autrefois,
doit faire preuve de jugement, et baser son approvisionne-
ment sur sa connaissance perspicace de ce qu'il est sage et
profitable de prendre en stock. Nous ne voulons pas indi-
quer par ceci qu'il est nécessaire de retarder son approvision-
nement et d'attendre exagérément pour faire ses achats, bien
au contraire, car un tel retard ne peut provoquer qu'un ré-
sultat défavorable.

La plus grande partie du stock d'un magasin général doit
être commandé régulièrement à chaque tournée périodique
des voyageurs, à condition toutefois qu'une sélection intelli--
gente soit faite des marchandises qui, selon toutes prévisions,
se vendront en forte. quantité et de celles qui, de par leur

style spécial, seront appelées à une consommation moindre.
Les nouveautés peuvent se vendre au commencement de la
saison. Tout détaillant doit être suffisamment en possession
de son métier pour être capable d'apprécier la différence entre
ces deux classes d'articles, les uns destinés à se vendre cou-
ramment, les autres devant surtout soulever la curiosité in-
téressée du public.

LES EN-TETES D'ENVELOPPES.

Les nom et adresse d'expéditeur sur les enveloppes fu-
rent, à l'origine, destinés à faciliter-le retour de la correspon-
dance qui, pour une cause quelconque, n'avait pu atteindre le
destinataire. Cette raison, principale au début, est devenue
peu à peu secondaire, l'enveloppe étant considérée maintenant
comme un moyen efficace de publicité.

On comprend tout le parti que l'on pouvait tirer de cette
idée, et au lieu d'impressions uniformes en style, dimensions
et position, les imprimeurs se sont efforcés de produire des
oeuvres originales plaçant le nom de l'envoyeur d'une ma-
nière attrayante et suggestive: conditions d'autant plus pé-
cessaires que la littérature d'annonces est jugée en grande
partie sur l'enveloppe qui la renferme: si celle-ci est bien pré-
sentée et retient l'attention, le client sollicité et toujours pos-
sible prendra connaissance du contenu: le résultat cherché
est atteint; dans le cas contraire, le prospectus, lettre-circu-
laire, etc., dont l'enveloppe est nulle, sera le plus souvent jeté
impitoyablement au panier.

L'enveloppe commerciale est un excellent moyen de pu-
blicité auquel.on ne saurait apporter trop de soins.

LES REVENUS DES DOUANES DE MONTREAL.

Les revenus des douanes dans le port de Montréal, pour
l'année fiscale se terminant le 31 mars 1913, ont été de $25,-
655,330.42, une augmentation de $5,7o3,515.9 sur l'année pré-
cédente, ce qui est plus considérable que les recettes totales
du port en l'année 1872-1873. Il y a dix ans, les recettes n'é-
taient que de $8,181,935.78.

Les recettes au département du revenu de l'intérieur, à
Montréal, se chiffrent à $xoi2o,556.35, soit une augmentation
de $1,384,762.52 sur l'année dernière.

RECETTE.

Il y a un moyen très simple et qui réussit presque tou-
jours de faire pénétrer dans un goulot de bouteille un bou-
chon qui semble beaucoup trop large pour ce goulot; c'est
le cas en particulier, des bouchons d'eau gazeuse, qui sont
enfoncés à grand renfort de pression. Le procédé consiste à
fendre le bouchon dans sa partie inférieure suivant un dia-
mètre et environ sir le quart de sa hauteur. On peut d'ail-
leurs procéder plis effectivement quand il s'agit d'un goulot
très étroit et d'un bouchon relativement très gros; il faut
pour cela, toujours dans la partie inférieure du bouchon, et
verticalement, faire deux coupes détachant une sorte de
coin dans le bouchon; on en fait ensuite une seconde,jpet.j
pendiculaire à la première, et l'on arrive ainsi à enlever une
portion du liège suivant deux diamètres perpendiculaires
l'un à l'autre; le bouchon peut alors s'enfoncer facilement.

A



Epicerie et Provisions

.LA SITUATION
Ce qui devait arriver est arrivé. Il n'y

a us de mélasses sur le marché. Les
o n mt tellement élevés maintenant

sur les marchés prinaires que les piar-
chauds de gros prosentipu acheter, de
crainte quune baisse soudaine et bien pos-
sible ne les laisse en mauvaise posture.

Les raisins et pruneaux de Californie'
sont en très grande demande et les prix
se raffermissent en conséquence. La de-
mande pour les* raisins de Valence com-
mence à se faire sentir; jusqu'ici elle avait
été absolument nulle.

Il ya peu ou pas de demande pour les
pommes évaporées, du- fait que les prix en
sont trop élevés. Ceci est dû à ce que *la
presque totalité dei la production est acca-

parée pol'exportation.
En énéalles affaires sont bonnes et le

marché est. tr~ès actif. Les commandes sont
déjà nombreuses qu'on* demande à être li-
vrées par bateaux dès l'ouverture de la
naývigation.

No us cotons:

SUCRES -
Etagranulé, sac les ioo lbo. 4.30

Extsu granulé, balle 5 x 2o zoo lb. 4.60
Extra Iground, brlles zoo Iba. 4.90
Extra Spround, bte 50 Ibs. zoo lb. 5.10

Etaui lbe25IL jî b. 5.30

No X Yê1llow, sac les zoo Ibo. 4.10
Powdered, baril zoo Ibs. 4.70
Powdered, bte So Ibs. les zoo lbs. 4.90
Paris Lumps, i bte 2s Ibo. zoo lbs. 5.55
Crystal Diamsond, baril zoo Ibm. 5.2s
Crystal Dlamond, i bte 50 Ibo.

.les zoo lbo. 5.35
Crystal Dhamond, i bte 25 lbs.

les zoo Ibo. 5.55
Crystal Diamond, Domino, 2o

cartons 5 lb.. les zoo Ibo. 0.35
Sucft& bruts cristallisés, lb. o.041Sucres bruts non cristallisés, lb. 0.031

Ces prix s'entendent au magasin du
vendeur à Montréal.

]WELA8SES

Très bonne demande.
Barbade, choix, tonne 0.34 0.35 0.37
Barbade, tierce et qrt. 0.37 0.38 0.40
NarNaae, demt qrt. 0.39 0.40 0.42
Mélasse, fancy, tonne 0.39 0.40 0.42
Mélasse, fancy, tierce et

quart -- 0.42 0.43 0.45
Mélasse, fancy, demi qrt 0.44 0.45 0.4

Les prix s'entenden ,. zèecolonne,
Pour territoire ouvert; ge colonne, pour
territoire combiné; .3e:* colonne, pour
Montréal et ses environs.

LAIRD AMERICAIN
ire qualité, le quart
ze qualité, le quart
2e qualité, le quart

SAINDOUX
Bonne demande.

Saindo ux pur, en-tinette
Saindoux pur, en seau
Sat.ndôux pur, cse de 10 lbs.
Saindoux pur, cie de 5 lbs
Saindoux pur, cie de 3 lb.

30.75
39.00
27.00

La.L.

o. zsi
3.25
0 161
0:169
o. 16#

FARINES ET PATES
TAIRE8

Pites alimenala
Bonne demande.
Nous cotons:

Arrow root boite de 7 Ibm.
Farine Five Roses, qrt.
Farine Five Roses, nec
Farine Housebold, art.
Far. "Régal"1 sac
Far. <'Rega', qrt.Far. ptente hongroise, qrt.E
Farine à pâtis. Océan, qrt
Far. d'avoine granulée, sacE
Far. d'avoine standard, sacE
Farine d'avoine fine sac
Farine d'avoine roulée, brl.
Farine d'avoine roulée, sac
Farine de sarrasin, sac
Far. de blé-d'Inde ord., au
Banner,. Saxon et Quaker

Qats, et Ogilvie, caisse
Cream, of wheat, ce
Fécule de mais, le qîté, IL
Fécule de mais, .2e qîté, lb.
Fécule de pommes de terre,
-qrts de i lb., doz.

-Vermicelle, macaroni ea
spaghetti Canadiens btes
de 5 Ibm., lb.

En vrac
Paquets de zi lb.

Nouillettes aux oeufs:
Paquets de I lb., lb.
Spahtiptes assorties:

alhbtchiffres, ani-
maux nouilles, coudes,
importés en vrac, lb.

En paquets de i lb. f
Tapioca peart, en sac, la
Tapioca seed, en sac, la
Tapioca flake
SagouU

FROMAGES CANAD
Bonne demande.
Les fromages petits et gi

dent aux épiciers i4lc et 15<
Poisson salé.

Morue salée, No z
VINAIGRE

Bolîman, cruches paillées, 4
Nous cotons, prix nets:
gaîl. ifp., cruche

Domestique -triple, cruches
paillées, 4 gal. imp. cruche

72 grains, le gaI1.
88 grains, le gaîl.
u18 grains (proof), le galI.

THES
Il y a une reprise des affa

téreséante. La demande est
les thés de toute provenance.
ZPICES PURES. GRAINER

Bonne demande courante.
Nous cotons:

Alîspice, moulu IL.
Anis
Canary Seed
Cannelle, moulue
Cannelle en mattes
Clous de girofle moulus
Chiçorée cinadiennie

ALIMEN. Clous de girofle entiers
Col£&
Crème de tartre
Gingembre moulu
Gingembre en racine
Graine de lin non moul.

Gine de lin moulue
0. 15 Graine de chanvre

"oo 6*25 Macis moulu

'-0 8-2 Mixed spices moulues

e-0J2 Muscade moulùe
0.006:70 Piments (clous ronds)
~.0640 Poivre blanc rond

0.o : s.:85 Poivre blanc moulu
0 00 u.63 Poivre noir rond
000o 2 a65 Poivre noir moulu
0.00 2.6S Poivre de Cayenne pur
0.00 4-90 Whole piclcle spice
0.00 2.30 - Sel fin en sac
0.00 2.75 Sel fin en i de sac
0.00 2.15 cSel fln, quart, 3 Ibm.

Sel fin, quart, 5 Ibo.
0.00 4.00 Sel fln, quart, 7 Ibs.
0.00 5.75 Sel fin. en quart de 28o Ibs.
0.0710 0.7f Ordinary fine
0.051 0.051 Fine

Dairy
0.00 1.35 Cheese

Gros sel, sac

0.010
0.00
0.00

0.00

o. 271
o.o31
0.07

0.071

0.00 0.071
0.00 0.08
o.osi o.o6
o. oo o.cél
0.0710 0.8
0:05I o:06
IENS

ORGE

0.22 0.3
o.o6 oMo
0.23 0.24
0.20 0.30
0.22 0.3

O:â0.07
o.o5l 0.07
0.00 0.90
o.18 0.22
0.20 0.35
0.00 0.50
0.071 0.10
0.271 0.30
0:3 0.27

0110.20
o. 16 0.20
0.21 0.25
o.z16 0.20

1.30
o.00 0.40
2.95 3.05
0.00 2.95
2.80 2.85

0.00 1.80
0.00 2.05
0.00 2.15
0.00 2.45
0.70 0.75

Légumes secs.
Nous cotons:

Orge mondé (pot), sac 0.00
Orge mondé (pot), baril 0.00
Orge mondé (pearl), sac 0.00

Nous cotons:
Fèves de Lima de Cal., IL 0.07
Fèves blanches, Can. lb. o.oo

Fèves jaunes minot 2.00
Lentilles rouges, pair sac, lb. 0.05
Lentilles vertes, par sac, lb. 0.06
Pois Verts, No i lb. 0.05
Pois cassés,-le sac 0.04
Blé-d'Inde à soupe, cassé,

le sac 0.00

0
415s
0.071
0.031
2.10
o.o6
0.07
o .o51
0.041

2.10

e la*clivreLa emande est passable.
~ la ivre. Nous cotons:

o.3 .zsî Ris Importés:
0.15 iz Patua, sacs de 56 Ibo.,

suivant qualité lb. o.oSl o.o6
Riz Carolina 0.09 0.10
Riz moulu 0.00 o.o6

0.00 2.20 Riz soufflé (puffed) cse de
36paguets de 2 pintes 0.00 4.25

0.00 1.20 Les dcortiqués au Canada:
0.000.12 Les rix ci-dessous s'entendent f.o.b.

0.000.12 Montre~.
0.00 0.-15 Qualité B, sac 250 Ibo. 0.00 3.65
0.00 0.19 Qualité C, sac ioo Ibo. 0.00 3.55

Sparkle 0.00 5.4
India Bright (sac de zoo Ibm.) 0.00 3.~ires très in- Lustre 0.00 3.90

bonne pour Polished Patna 0.00 4.60
Pearl Patna 0.00 4.85

8S ET SEL Impérial Glacé Patna 0.00 3.00
Crystal Japan 0.00 5.35
Snow Japan 0.00 3.6o

0.15 o.18 Ice Drips japan 0.00 5.8
n Éfl aN iw FRUITS SECS
0.26 o.o7
0.20 0.24
o.18 o.32
0.26 0.33
0.12 0.13

Assez bonne demande.
Nous cotons:
Dattes et figues:

Dattes en vrac z lb. 0.0 0 .05s
Dattes en pqUe de z lb. 0.071 o.o8
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3 couronnes
Figues sèches en

7 couronnes
5 couronnes
6 couronnes
9 couronnes
16 onces
10 onces

boites,
lb.
lb.
lb.
b.

bte

0.0910oxol

0.131 0.14
0.111 0*.12
0.13 0. 131

0110.356

0.071 o.o8
Raisins de Corinthe. Lb.

Corinthe Filiatras, en vrac o.o6i 0.071
Corinthe Filiatras en car-

tons a IL 0.08 o.o81
Raisins de Malaga. Lb.

Rideau bte o.oo 2.50
Balmoral bte 0.00- 3.00
Orléans bte 0.00 4.00
Royal Excelsior bte 0.00 3.50

Raisins Sultans. Lb.
En vrac '0.00 0.111
Cartons, I IL manquent

Raisins do Valence Lb.
Valence fine off Stalk, btes

de 28 Ibo. . 0.00 0.00
Valence Selected. btes de

28 Ibo. . 0.00 0.00
Valence Layers, 4 cour.,

btes de a8 lb.. 0. 00 0.091i
Raisins de Califomi. - 1Lb.

Epépinés, paq. i lb.. fancy 0.00 o.o8
Epépinés, paq. i lb., choix 0.00 0.071

Noix et Amandes. Lb.
Amandes Tarragone o. 16 0.17
Amandes Valence écalées 0.321 0.34
Avelines 0.13 0O1Noix de Grenoble Mayette 0.i5 0.1
Noix Marbot 0. 131 0.1 1
Noix de Bordeaux écalées 0.27 0 à2
Noix du Brésil o.îsi o. 16l
Noix de coco rirées. à l Ilb. 0.20 o.22
Noix Pécan polies 0.17 o. 18
Noix Pécan cassées 0.00 0.00
Peanuts non rôties,. Sun 0.00 o.o81
Peanuts non rôties, Bon Ton 0.00 0.o91
Peanuts non rôties, Coon 0.00 0.0
Peanuts rôties. Coon 0.08/ 09o
Peanuts rôties G. o. o 0.10
Peanuts non- rôties, G. 0.00 %).071
Peanuts rôties. Sun 0.1o 0.11
Peanuts rôties. Bon Ton o.ii o*.12Pruneaux 30/40 0.00 0.11
Pruneaux 40/50 0.00 0.091
Pruneaux So/6o 0.00 0:081
Pruneaux 60/70 0.00 0:071
Pruneaux 70/80 0.00 0.07
Pruneaux 8o/ço 0.00 0.061
Pruneaux 90/100 0.00 0.06

Fruits évaporés. Lb.
Abricots, boite 25 lb.. 0.00 0.141
-Nertarine.q 0.00 0.11
Pèches, boîte 25 Ibo. 0.00 0.091
Poires, boîte 25 Ibs. 0.00 0 .121
Pommes tranchées, évapo-

rées, btes de 50 lbs. 0.oo o.061
Pelures de fruits. Lb.

Citron
Citronelle
Orange

0.101 0.11o.161 o.17
O.li 0.12

CONSERVES ALIMENTAIRES
Conserves de Légumes

Très bonne demande.

N6 i
Asperges (Pointes), 2 lb.. 2.05
Asperges entières can., 2 lb.. o.o0
Asperges Californie, 211h.s. 0.00
Epinards 2 lbs. 0.00
Betteraves tranchées, 3 lbs. 0.00
Blé d'Inde 2 lbo. o.oe
Pl d'Inde en épis, gal. 0.00

NO 2

3.00
2.530
3.50

1.321
1.00
4.771

Catsup, bte 2 Ilbs doz.
Catsup au gai. doz.
Champignons hôtel, boite
Champignons, îer choix
Champignons, choix. btes
Choux de Bruxelles imp.
Choux-fleurs 2 lbs.
Citrouilles 3 Ibo.
Citrouilles gal.
Epinards r.
Epinards %-8
Epinards 3 lb.

Fèet Vertes l b.
Fèves de Lima 2 Ibo.
Flageolets importés bte
Haricots verts imp. -bte
Macédoine de légumes, bte
Marinades en seau. 5 gaI.
Petits pois imp. moyens b te
Petits pois imp. mi-fins bte
Petits pois imp., fins, bte
Petits pois imp. ext. fins, bte
Petits pois imp., surfins, bte
Pois Can. English Garden
Pois Can. Early June
Pois Sweet Wrinkled
Pois Can. Ext. Fine Sifted
Succotash 2 Ibo.
Tomates P. S. I1, 3 Ibs.
Tomates P. S. 1., 3 lbs. non

livrée$
Tomates, 3 lb.., doz.
Tomates, gaîl.
Truffes, i boite

0.00 o.8
0.00 5.0
0.15 0.11
0.21 0.2
o.18 o.1
0.17 o.,
0.00 1 6
0.00 0:8
2.52 32.
0.005.
0.00 1.
0.00 1 7
0.12 0.1
0.971 1.0
0.971 1.0
0.00 1.3
0.131 0.1
0.13 0.1
0.10 0.1
0.00 2.2
0.11 0.1
0.11 0.1
o.16 0.1
0.17 0.1(manquen
0.00 1.2
0.00 1.~
0.00 1.4
0.00 1.7
0.00 1.1

0.00 0.C
0.00 1.
4.00 4.<
5.00 S.j

Conserves de fruits
Très bonne demande.

Par do,., groupe No z
Ananas coupés en dès;

iiI lb. 0.00
Ananas importés 21 lbs. o.oo
Ananas entiers (Can.) 3 lb. 0.00
Ananas tranchés (Can.) 2 lb. 0.00
Ananas râp6s (emp. Can.)

3 lb.. 0.o
Bluets Standard do. 0.00
Cerises rouges avec noyau, 5

Fraises, sirop épais, 2 ls. 0.00
Framboises, sirop épais,

3 lb.. 2. 121
Gadelles rouges, sirop é is,
Gadelle, noires, sirop épais,

a lbs. 0.00
Groseilles, sirop épais,

,a lb.. 0.00
Marinades can. i gal. gai 0.00
Olives, i gal, rl.1  . 27J
Pèches jaunes 2 Ib.. 0.00
Pêches 3 lbo. 0.00
Poires (Bartlett) 2 lbo. 1.75
"Poires 3 lb.. 2.35
Pommes 3 lbo. 0.'00
Mres, sirop épais 2 Ilbs o.oe
Pommes Standard gal. 2.521
Prunes Damson, sirop épais,

2 lbs. 1. 10
Prunes Lombard, sirop épais,

.2 lb.. 0.00
Prunes de Californie, 21Il. 0.00
Prunes Greengage, siropb.00épais 2lb.00
Rhubarbe Preserved, 2 lbs. 0.00
Cerises blanches dos. 0.00
Cerises noires doz. 0.00
Framboises dos. 0.00
Mûres do. o.oo
Gadelles rouges dos. 0.00o

Conserves de pol*ons
Très bonne demande.
Nous cotons:

Anchois à 'hilàe (suivant

5

71
71
3
o
o

6

7
8
'5

format) do&. z.d
Caviar M l. do&. 3.6o
Caviar J lb. do. 7.00o
Crabes s lb. doit. 3.7
Crevettes en saumure, i lb. 0.00
Crevettes sans saumure, i lb. o.oo
Finnan Haddies doi. 135
Harengs frais, importés,

doz . s.o
Harengs marinés, lmp. 1.U
Harengs aux Tom., imp." 1.35
Harengs klppered, lmp. s .43
Harengs canadiens klppered 0.95
Harengs canadiens, sauce

tomates 0.95
Homards, bte plate, i lb. 5.S:?
Homards, bte plate, i lb. « 3.05
Homards, bte hL, i lb. m 5.4o
Huitres (solid meat), 5 oz.

do&. o.oo
Huîtres <molid meat), z0 os.,

doz. 0.00
Huitres i lb. o.oe
Huîtres 2 lbL 0.00
Maquereau, tin i lb., la dos.

4.50
3.75
7.20
3.00

1.40

1,4

1.00

1.00

3.10
5.50

1.40

2.00
1.40
S.25

0.oe liAd10 Morue No 2 IL (manque)
15 Morue grosse en quart lb. <manque)
'5 Royans aux truffes et aux
5 achards. bte 0.37 o.i8

SSardines can. 1 bte, cse 2.75 3.00
Sardines françaises, i btes 0.15S 0.31

SSardines françaises, i btes 0.22 0.50
10 Sardines Norvège, i bte J.P0 11.0>21 Sardines Norvège, i bte 17.00 18.00
I~Sardines Royan à EUnile, I o.4o 0.42

Sardines sans arétes 0.23 0.24
Saumon Labrador 100 Ilb. 0.00 8.5o

02~ Saumon Cohoes, Fraser
River, i Ilb. 0.00 1.90

25 Saumon rouge:
25 Horse Shoe et Clover Leaf,
30 boite basse, 1 lb. doz. 0.00 0.90
75 Horse Shoe et Clover Leaf,

boîte plate, i lb. ' dos. 0.00 2.9o
771 Saumon rouge Sockeye

25 (Rivers' Inlet), bte hau-
te, 1 lb. doz. <manque)

Sil Saumon rouge du printemps,
ri bte haute, i lb. do. 0.00 2.35

Saumon Humpback, z lb.
15 dos. 0.00 1.00

Truite des mers 100 Ibo. 0.00 7.00
91 HARENGS DU LABRADOR
Q0 uarts 5.25

oo iquarts 3.00

00 FROMAGES IMPORTES
80 Bonne demande.

On cote le fromage de Gruyère:70 Fromage entier de 261 lbs. ou de go
25 lbs.,28c à efcla livre 8 alve

371 Le fromage de Roquefort se vend de
10 32c à 33c la lb. et le Limbourg, 24c la
00 livre.

On cote encore:
55 Gorgonzola lb. 0. 25
is Edam 0 2

PRODITSCHIMIQUES ET
021 .DROGUES
74 Nous cotons:
.30 Acide borique, bris de 336 Ibs., IL o7zo.5 Alun, barils de 336 Ibo. 0 .oxl
.25 Alun, barils de 112 Ibm. 0.02
-4 Arcanson, IL 0-031 0-04I
.40 Blanc de céruse, bris de 336 Ibm.
.4 Bois de campêche, pqt de i lb. 0.031
.40 100 Ilb. o.63Borax en cristaux, brIs de 36

lbs. IL. 0.05 o.oô
- Boules à mites a# 0.00 0.00

Camomille « 0.00 0.40Campèthe (Extrait de):

2.
3.:
2.

2.:

0.

2.

.
2.

2

2:'

2.

2

2

2.
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boites de islIbs. 0.oo o.o8
btu a4 lbs. pqt i lb. 0.00 o.o81

Camphe, lafivre0.00 0.75
Carbonate d'ammoniaque,

bris xi lbs., 4 lbo. 0.15 0.20
Cire blanche IL 0.40 o.45
Couperose, bris 37o lbs. I o.oz o.0a
Crime de tartre lb. 0.24
Gélatine rouge en feuilles "o.6o

Gélatine blanche en feuilles "0.35

Gélatine Knox en feuil., doz. 1.23 z.30
Gomme arabique lb. 0.15s o.16
Houblon pressé, lb. (manque)
Lessive commune do:. 0.35
Lessive 'commune grosse 3175
Paraffine pour cierges, lb. o. i0o 012
Plitre à terre sac ioo lb.., sac; o.7o
Poudre lusectfcide lb. 0.0 0.50
Résine blanche fi 0.o31 0.05
Résine G., suiv. quant Il 0.031 0.041
Salpêtre en cristaux, bris

112 Ibs. lb. 0.05 o.o6
Sel à Médecine o.01 0.02
Sel d'Epsom sac ai4 lb., Il o.oli 0.03
Soda à pâte, xi lbs. 0.00 2.00

Soda à laver:
Sacs 224 lbs., 100 lbo. 0.75 0.8o
Soude caustique en mor. lb. o.oo o.oal
Soufre en bitons, bris 3e6

Ibo. lb. 0-oît 0.03
Soufre moulu sacs 112 lb. 1.63 1.7o
Tourteaux de lin n;oulu, sac i.6o i .7o
Vitriol, bris o.O61 o.07

BOUGIES CIERGES ET HUILES
DE SANCTUAIRE

Nous cotons:
B.. Paraffine en vra. boite de 4o lbs.:

6à la lb. lb. 0.00 o.07i
12 à la lb. do 0.00 0.10

B. Paraffine, 6 à la lb. 0.o8 o.og
B. Paraffine, 12 à la lb. 0.o81 0.091
B. Stéarique,14 m 6 etI1i 0.00 0.î21
B. Stéarique, 16 oz. 6 et8 0.14 0.15
Cierges approuvés, lb. 0.00 o.371
Huile de 8 jours, gallon 1.20o î.3o

PLATS EN BOIS

Nous cotons:
Carrés de à lb., crate
Carrés de i lb., crate 500
Carrés de 3 lb.., craie o
Carrés de 3 lb.. crate
Carrés de à Ibo., craie

CUVETTES EN BOIS

Nous cotons:
Cuvette No o, la dme
Cuvette No il là do:.
Cuvette No 2, la do:.
Cuvette No 3, la do:.

BALAIS

Noua cotons:
Avec manches ordinaires

A longs manches
Mêlés de jonc, 4 cordes
2 cordes
3 cordes
4 cordes
s cordes

Le papier manille, 13 x

0.00
0.00
0.00
0.00
0.00

0.4
090

1.021
0. 571
0.72*

10.50
9.00
7.50
6.50

La dos.
0.00 2.65
0.00 3.10
0.00 2.40
0.00 2.50

,.02.75
0.00 3.50
7, est cotéE

EPINGLES A LINGE

Epingles ordînaires:
Boîtes de 3 grosses, la bte

ErAngles à ressort:
Boites de 2 grosses, la bte

PAPIER D'EMBALLAGE

Papier Manille en rouleaux
Papier brun en rouleaux

9c à loc.

0.031
0.03

MECHES, BRULEURS ET VERRES

DE LAMPES

Nous cotons:
Mèches No 2 lb.
Mèches No 2 d

Mèches No o l
Brûleurs No 2 do:.
Brûleurs No ia
Brûleurs No o
Brûleurs, dessus verre (A) N

Brûleurs, dessus verre (B)
Cheminées (climax) No 2
Cheminées8 (climax) No i
Cheminées (climax) No o
Cheminées (Bonanza) No-12
Cheminées (Bonanza) No i

0.22
0.15
0.12
o.83
0.65
%~65
z .65
1.00
o.60
0.45
0.4
0:.95
0.175

SAVON DE CASTILLE

Le savon de Marseille en seau se vend
$425 la caisse et de 9c à ioc la livre,
poids net, blanc ou marbré.

GRAISSE A ROUES

On cote:
Graisse Impérial, en lots de

grosse do:. o.571
Caisse de 4 doz. "4 0.60

Graisse au mica.
Boites de i IL (par 3 doz.)

do:. 0.90 0.95
Boites de 3 lbs. (par do:.) do:. 2. 25

HUILE D'OLIVE

Nous cotons:
Huile Loublon,

Pintes
Chopines
I chopines

L'huile d'olive Barton
cotée:
Qrts
Pts
i pts

0.00 2.25
0.00 1.20
0.00o o 6o

et Guestier est

7.75 8.oo
4.371 4t.50
2.45 2.50

HUILE DE CASTOR

Nous cotons:
Bouteilles de i oz.
Bouteilles de 2 oz
Bouteilles de 3 Oz.
Bouteilles.de 4 Oz.

HUILE DE FOIE DE N

Nous cotons: $1.75 à $2.oo.
Bouteilles carrées de 16 on

la douzaine; chopines, $2.40 la
i chopines, $1.75 la douzaine.

HUILE DE COTOJ

Nous cotons:
Au baril

HUILE DE RICIN PHAI

TIQUE
Ô.75 . Nous totons au quart, par
0.90 le gallon, $i2,en estagnon

Nous cotons:
"Bleu Seat"
Blanche No i
Blanche No 2Jaune No i
aune No 2

VASELINE

grosse
ded

de

BALAIS

Avec manches bambou:
4 cord es4. 25
A long manche 3.00
D'enfant, 2 cordes 0.00
D'enfant, i corde 0.00
Manches de faubert (mop), do:.
Corde à linge, 50 pds. d
2e qualité Nlo 1
2e qualité No 2J aune No i
aune No 2
Escompte 5% sur les prix cotés

grosse et net sur les prix à la do:.

HUILE DE PETROLE

Nous cotons:
Pratt's Astral O ug ol.E
Standard Acme le gai.E

10.00
19.20
6.73

14.40

5.50
3.50
1.10
o.85
1.20
1 .50
4.68

1.25
à la

0. 22
0. 17J

GRAINS ET FARINES

Marché de Chicago

Nous cotons:
Chicago, 26 mars. - Clôture-Blé de

mai, 89V3c à 89%6c. Mais de nmai, 53c.
Avoine de mai, 3334c.

Blé- No 2 rouge. $1.02 à $1.07; No 3
dur, 89%c à 91c; No i du nord, 89c à
90c; Noa2du nord 87ac à 89c; No 2
printemps, 87C à 8àc; No 3 printempsa
3c à86>4c; velvet chaif, 83c à 8Zc;

duruni, 85c à 90c,Mais-No 3, 50 5Y2c; No 3 blanc,
52C à 52a4C; NO 3 jaune, soc à 52Y2c; No
4, 48& à 49.4c; NO 4 blanc, sic.

Avoine-No a blanc, 345/ac à 36c; No
4 blanc, 31c à 32C; standard, 34c à 34>5c.

Seigle-No 2, 59ý4C à 60yaC.
Orge-. 45c à 68c.
Timotby seed-$.50 à $3.50.
Graine de trèfle-4îa.oo à $1&.o

Marché de Montréal

Grains

Ssm Doit. Vu la diminution du' stock visible en
.60 0.35 Europe et la confirmation de la nouvelle
.00 0.45 disant que l'approvisionnement est fai-
~.00 0.55 bic en Russie, le sentiment a pris vigueur
'.25 0.65 et les blés Manitoba du printemps ont
[ORUEC monté de î3#â à 3d dans l'estime des

acheteurs d'Europe et la demande s'amé-
liore, tant de la Grande-Bretagne que du

ces, $3-75 continent. Par conséquent, le volume
idouzaine; d'affaires tran4igées est très satisfaisant.

Le marché local est calme, mais les
cours sont sans changement.

Nous cotons:
M Avoine C.W. No i Ext Feed 0.41 0.411

Avoine C.W. No 2 0o42 0.421
Avoine C.W. NO 3 0.40 0 .401

0.90 1.00 Avoine Qué. et Ont. No anu
Avoine Qué. et Ont. NO 3 0.-36 0. 361

tMACEU- Avoine Qué. et Ont. NO 4 manque
Sarrasin (48 lb..) 0.55 o.s6
Blé-d'inde séché au-four manque
Blé-d'Inde jaune NO 3 0.64 o.6s

livre, gis. (Blé-d'Inde nouveau.)
par livre, Orge moulée manque

VoL XLVI-No z4.
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Mrah6 de Montréal

Farines

Il n'y a pas de changement sur le mar-
ché local aux farines; les prix sont fer-
mes sur un chiffre modéré d'affaires sur
les qualités de blé de printemps. Mais la
demande de l'extérieur est putôt limité
et on ne prévoit pas d'amélioration avant
que les chemins soient devenus meilleurs
qu'ils ne sont à présent. La demande
pour les farines de blé d'hiver est lente
et les prix ne changent pas.

Nous cotons:

Patentes du printemps:
Royal Household
Five Roses
Glenora
Harvest Queen

Fortes à Boulanger:

Bakers Special
Manitoba S. B.
Keetob
Montcalm

Patentes d'Hiver:

Straight rollers
Hurona (à pâtisserie)
A do
Farine de blé-d'Inde

boulangers, 2 sacs
Farine de blé-d'Inde

2 sacs

Farine d'avoine:

2 sacs
2 sacs
2 sacs
2 sacs

2 sacs
2 sacs
2 sacs
2 sacs

2 sacs 5.00
2 sacs 5.8o
a sacs 5.30

blanc pour
4.20

pour engrais

Avoine roulée, sac de go lbs.
Avoine roulée, baril

Issues de blé:

Son Man., au char, tonne
Gru Man., au char, tonne
Middlings d'Ontario, au

tonne
Moulée pure, au char
Moulée mélangée, au char

char,
27.00
32.00
30.00

20.00
22.00

28.oo
34.00
31.00

FOIN PRESSE ET FOURRAGE

Marché de Montréal

Nous cotons comme suit,
Foin pressé No i
Foin pressé No 2 extra
Foin pressé No 2 bon
Foin pressé No 3
Foin mélangé de trèfle

au char:
13.00 14.00
11.50 12.00
10.00 11.00
9.00 10.00
10.00 11.00

MARCHE ANGLAIS.

,, Beurre.

MM. Mills & Sparrow nous écrivent
de Londres à la date du 20 mars 1913:

Le marché a été plutôt calme cette
semaine, ce qui, à l'approche des fêtes
de Paques, a eu pour effet de rendre les
prix plus faciles pour toutes les qualités;
a faiblesse est plus remarquable encore

pour les qualités impossibles à classer
comme haut choix. Ce mouvement en-
trainera un plus grand écart de la marge
entre les qualités première et secon-
daire.

Australien - Les arrivages ont été as-
sez fréquents et en bonnes quantités.
Nous n'avons pas encore assez de beurre
de choix pour répondre à la demande et

il est à espérer que les producteurs fe-
ront en sorte d'améliorer la qualité de
leur beurre. Incidemment, les qualités
secondaires sont plus faibles que la se-
maine dernière.

Néo-Zélandais - Le marché est ferme
avec une au entation de 2/- de temps
à autre vu la rireté du stock à offrir.

Le steamer "Turakina" devrait être
arrivé maintenant et, privé la quantité
qu'il porte, le marché est sujet aux ca-
prices des acheteurs. Tout le bon beurre
est en bonne demande.

Danois - Les prix sont plus faibles et
le beurre de Copenhague est aujourd'hui
baissé de 2 kroner (2o 4d) pour la se-
maine prochaine. Il est probable que
l'a provisionnement augmentera bientôt.

Argentin - Les arrivages se maintien-
nent, mais en quantités limitées.

Nous cotons:
Danois, haut choix 132/0 à 134/o
Sibérien, haut choix 108/o à 112/o
Sibérien, choix 102/o à 104/9
Sibérien, commun 96/ à 95/o
Victorian.-

Haut choix, salé 1o8/o à 112/o
Choix, salé 102/o à 1o6/o
Haut choix, sans sel 112/0 à 116/o
Choix, sans sel ro6/o à rno/o

Nouvelles Galles du Sud-
Haut choix, salé 108/o à îîo/o
Choix, salé roa/o à 1o6/o
Haut choix, sans sel iro/o à 114/o
Choix, sans sel 1o4/o à 108/o

Queensland-
Haut choix, salé 106/o à 108/o
Choix, salé 1oo/o à 10 4/o
Haut choix, sans sel 1o8/o à 114/o
Choix, sans sel 104/o à 10r/0

Nouvelle-Zélande--
Haut choix, salé iî8/o à i2o/o
Choix, salé tro/o à 114/o
Haut choix, sans sel 11S/o à 122/o

Argentine-
Haut choix, salé 106/o à rno/o
Haut choix, sans sel 11o/o à 114/0

FROMAGE.

Marché de Montréal

Haut choix, de l'Ouest
courant

Haut choix, de l'Ouest
octobre

Haut choix, de l'Ouest
septembre

Prix vendants aux
Fromage fort, blanc
Fromage de Gruyère
Fromage Oka (très rare

temps-ci)

1l4c à 1

129c à 1

13c à 1
épiciers

1
27c à 2

de ce

. MARCHE ANGLAIS.

Fromage.

MM. Mills & Sparrow nous écrivent
de Londres à la date du 20 mars 1913:

Canadien - Les prix sont réguliers et
fermes et l'approvisionnement visible di-
minue sans cesse.

Néo-Zélandais - Le marché est plu-
tôt calme, surtout pour les qualités se-
condaires.

Nous cotons.
Canadien, haut choix, blanc

ou coloré 64 6s 66
Canadien, choix, blanc ou co-

loré 62 63Néo-Zélandais, haut choix,
blanc ou coloré 61 62

OEUFS

Les oeufs frais viennent en quantité
plus que normale.

Marché de Montreé
No i manque
No 2 aanque
Strictement frais aSc
Strictement frais, en boîtes en car-

tons d'une douzaine, la doz., par
caisse de 30 douzaines 27c

Marché de Montréal

BEURRE

Haut choix, de crémerie, solide
Choix, de crèmerie, blocs d'une li-

vre

32C

1234c
Seconds, de crémerie, solide 30c
Seconds, de crémerie, blocs d'une

livre • 30 c
Beurre de ferme 23C
Beurre de ferme en rouleaux 23c

PEAUX VERTES

Très bonne demande.
Boeuf inspecté
Veau
Mouton, chaque

à 24C
à 24C

LEGUMES

Céleri, la douz.
Betteraves, le sac
Carottes, la poche
Oignons Egyptiens, crate

îc Navets, le sac
Panais, la poche

lel4c Patates, le sac de go Ibs.

lc Persil, la doz.
,Poireaux, la douz.

k Raifort, la lb.
c Salade de Montréa, doz.

2cHaricots verts, panier
2c Haricots jaunes, panier

La caisse

0.00 1.00
0.00 o.go
0.00 1.00
0.00 2.50
0.00 1.00
0.00 1.00
0.00 o.80
0.25 0.30

0.20 0.40

0.40 0.45
0.00 0.50

0.35 0.40
0.35 0.40
0.50 0.5

FRUITS VERTS

Bananes, régime
Jumbo

Citrons Messine (3ooc)
Oranges Navel
Oranges Valence No 42o
Russette
Spy
Beni-Davis
Pewaukee
Baldwin
Greening

0.00 2.50
0.00 2.75
0.00 3.50
0.00 4.00

0.00 4.00
0.00 5.00
0.00 5.00

0.00 3.50
manquent

0.00 4.50
- 3.50 5.00

14.00
18.oo
1.25
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Dans la Classe

ST AN DAR D,
Nous faisons une spécialité de toutes sortes d'Outils de Chantier, et noua

!4 pouvons exécuter vos commandos avec la plus grande promptitude.

LES OUTILS DE CHANTIER DE

"PINK"
Sont les outils modèles dan chaque province du Canad, en Nouvelle

Zélande, en Australie, etc.; la légèreté, la force et la durabilité
se combinent en eux de manière -remarquable.

gn vente ohez i garehanda de Ferronnerie en Gres et en Détail,-
dans tout le Dominion.

zvuleCatalogue et la Iliste des Prix.

T'lm. 1THOS. PINK, Pembroko, Ontaio.

EM ECEWAT AUX ANNONEsuRS CITEZ -LE Plux COUEANTO
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,lem Voluters for Gentlemen Whos have

(qufelques ladicaUion Pou tu hommes

eoCILi OUTLERY Ce., Wood
du pénible. "0. Meta.

changement de- DOU.
Acton Vale - J. .E. Archambauit en

voie de vendre à Magloire Martel, épice-
rie et ferronnerie.

cessions.
Cap Madeleine - L N. Labrecque&

Cie, magasin général.
Montréal - Viau & Frire, mercerie.
Montréal - Viau & Frère, mercere.

Fonds vendus.
Dalhousie Station - Hubscher & Sa-

lomon, magas général.
Master Craft .Enreg.), confection pour

hommes; Sylvai Sauvé mercerie.
Murray Bay -Edmondi Langevin, épi-

cerie.
Ste-Flavie Station-Nap. -Lamontagne

à Georges Bernier, magasin général.
Dissolutions de sodétia.

Montréal-La Société de Construction
Hochelaga; Petel & Roiga agents d'im-
meubles; F. X. Robillard Fis entre-
preneurs; Standard Suspender Go., 0. L
K erner continue sons la mime raison so-

ciale.
Sherbrooke - E. & L. Bourque Milse,

G.. N. Bousque continue sous la même
raison sociale.

Montréal-Desautels & Frère, épicerie.
St-Clément - Magloire Coté à Isidore

April, magasin général.
Scotstown - ELzéar Beruier épricerie.
Québec-MUes T. & A. De F1aris, con-

fection pour dames.
Danville - Vilandre Frères, magasin

général.
Murray Bay - Edmond Langevin, épie

cerie. etc.
Montréal - Bilodean & Lorenger,

agents d'immeubles; J. V. Calcutt (Eur.),
toiles importées; K. & R. Reaty Co., W.
G. Rowell continue sons la mime raison
sociale; T. A. Ivey, farines en gros; La
Compage Générale d&Arbitrage.

Montréa - J. V. Calcutt: (Enreg.), P.
F. Calcutt continue sons la mime raison
sociale; Lacroix & Semple, entrepre-
neurs;, Liberty Theatre Go., nouvel enre-
gistrement, vues animées; Sparrow &
Parrish, agents de manufacturiers, Mme
F. Sparrow et J. E. Parrish continuent
sous la même raison sociale.

Verdun - J. O. Hamelin & Cie, entre-
preneurs.

Abandon.
Palmes Rapids - J. A. Proudfoot ma-

gasin général, abandon de la succursale
de Trout Mille, Ont.

Sherbrooke - A. J. Joyal, épicier, a
abandonné les affaires.

Nouvelle succursale.
Terrebonne - La Banque Royale du

Canada.
Décès.

Québec-Nap. Dussanit, entrepreneur.
Rock Island - P. Gilmore, hôtelier.

Nouveaux établissement..
Montréal - Amherst Motor.Car Go,;

A. A. Ayer Co., Ltd.; Boston Confection-
ery* jas. A. Lekas, confiseur; Brière&
Frire, mécaniciens; Canadian Cereal &
Flour Milîs, Ltd.; Canada Roofing, &
Paving Co., Ltd.; Dominion House Fnr-
nishing Co.; Eldor Novelty Co.; Finan-
cial Trust Co., Ltd.; GoodmanWs,.merceý
rie; Herscovitch & Siga (Enrej.), mar-

Umm~ rii

EN PUBUCAlrlON

paix aiie

parual% -14'8

IAecent 14
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Notaer.., Cptabiea et Commtslres
TRUST& LOAN aUmLO

ne 30 nie 8040mque, . MONTREAS.
AWgat àPEterâ~ à .Set 6%

mo %*é LTE"
Dns EPICIHES

Besoins de la Cuisine
TIablettes de % Mb

JOHN Po._ M4OU & cool
J.A.TAYIOÔR, Agent, Neatl

CARANO, TERROUX & CIE
BANQUIERIS KT COUaRmTEIS

48 rue NotyrDame Qeîsst
MONTIRMAL

Négociants rigoureusement honnêtes,

fabricants consciencieux, vous vendez à

une clientèle des marchandises d'une qua-

lité exception~nelle, pendant que des mil-

liers d'acheteurs se plagnent de ne sa-

voir où trouver précisément les produits

de choix que vons vendez. Faites-vous

donc connaitre

cba'nds; %V. H. Jackson Co. of Can., Ltd.;,
La Compagnie Edmond Sawyer, Ltd.;
Montrepr Dry Docks & Ship Repairing
Co., Ltd.. Montréal Hay Co., Ltd.; A. C.
Sperdakos & E., vues animées; Quecn's
Palace, vues animées; Mnfrs. Valves,
etc.; Saw Mill Owners Sales Co.

Verdun - C. Roussin & *Co., mar-
chands.

Québec - Laniontagne, Racine & Cie,
fournitures pour chaussures; La Compa-
gnie de Charbon Indépendante, Ltéc; Oc-
tave Plante & Cie. plombiers, ctc.; De-
lisie & Dion. thés, cafés, etc.. Nadeau &
Cie, manufacturiers; T. Matte Oiled
Clothing Co.. Ltd., Manfrs., vêtemients
imperméables.

St-Lanihert - Lamnarre & Ste-Marie,
confiseurs.

Verdun - Rosthery Electrical Head-
quarters.

Québ>ec Louis Baller, de L. Balier &
Son. charcutiers.

St-Augustiin - François Rochon, fer-
mier.

En difficulté,,

Berthierville - D~avid Lonn, épicier,
demande du délai.

St-Gabriel de Br4tdon-J. N. Soubhia-
ni. nouveautés, demande de cession.

La Tuque - M oses Salomon, nouveau-
tés, demande de cession.

Fonds à vendre.
Jonquières O)scar Poitras, boulangerie.
Montréal - Canada Auto & Taxi Co.,

vente le 12 avril. Di Acovo Angelo. épi-
cerie, vente le 9 avril.

Ste-Amie des Monts - Geo. Lamonta-
gne, miagasin général, vente le i i avril.

St-Michel - L. 1. Garon & Fils, hôte-
liers, annoncent leur commerce en vente.

Règlement.
Isle Verte -J. A. Coté paie plein mon-

tant à ses créanciers, magasin général.
Liquidation.

Montréal -- La Compagnie Nationale

nada, Manfrs. Valves, etc.; Singer Sboe
Co.; Up-to-Date Hair Dressing Parlor;
Webstcr & Sons, Ltd.; Zogayar & Tabab,
billards.

Richmlond - J. E. janelle & Cie, bou-
fangers.

Sherbrooke - Alfred Dupuis (Enreg.),
M nfr.

Verdun -joseph Brodeur, entrepre-
neur.

Lachine -L'Epiccrie à 2o pour cent
d' Epargne.

Montréal -E. Audet & Co., médeci-
nes brevetées; Bouliane & Jalbert, Ltd.;
Canadian Aéroplane Co.; Canadian
School of Aviation; Commerce Publish-
ing Co., Ltd.; J. O. Denis, quincaillerie;
Epicerie Moderne, Gro.; La Compne
de Chaussures Economique; La Compa-
gnie des Produits Mona-Liza, médecines
brevetées; Larocque & Frères, boucliers;
Mllie Lucille (Enreg.), modes; Montreal
ship Cliandlers (Enreg.); A. 0. Patenau-
de (Enrcg.), épicerie; People Silver
Mines, Ltd.; Petit Raynmond & Co.,
agents d'immeubles; Philomène Prézeatu,
couvreur; Reigel & Langer, marchands;
Roumanian Barber Shop and Supply Co.;
\'eedé Co.

Québec - Maritimne Optical Co.; P. &
L. Dion, épicerie; Qucbec Tranàfer Co.
(Enrek.).

St-Romuald - L. St-Hilaire, L. St-
Hilaire & Fils, nouveautés, etc.

Incendies.
Magog - Gosselin & Paradis, épicerie,

assurés.
Québec - Adolphe Dombrowski, bou-

cherie, assuré.

ACTES INSCRITS AU BUREAU
D'ENREGISTREMENT A TROIS-
RIVIERES DURANT LA SEMAINE
TERMINEE LE 29 MARS 1913.

Ventes.
d'iîmmeubles L-tée, liquidation volontaire; Ephrem Hamel à Sévère Pellerin. Ste-
J. E. Tremhblay, J. A. Lapierre et A. AI- Flore; Frédéric Paquin à Fidèle Rivard,
lard.ý liquidateurs. Ste-Flore; Urgel Sylvestre à Henri Pel-

Lévis - R. E. Lefaivre à Can. Gen. & lerin. Stc-Flore; Ferdinand faDupont à
Shoc Machinery Co., Ltd. Mastaî Descoteaux, St-Boniface; Da-ne

Montréal - WViIks & Bennett à SamI. .1. A. Bourassa à Mastai Descoteaux, St-
Tarrante, perruquier. Boniface; Arthur Marineau à Vve C.Québec - A. F. C. Ross. de Montréal. Marcouiller, St-Elie; Narcisse Dupont à
et E. Trudel, de Québec, à H. M. Price Thomas Lafontaine, St-Sévère; Richard

&Co., scierie. Parent à Trefflé Hamelin, Trois-Rivi&
Verdun - N. St-Amour à A. E. Du- res; Richard Parent à Enuile Montam-

pras. boucherie. bault, Trois-Rivières; Antony Lamy à L.
Montréal - E. F. Casey à Hill Elec. J. Dostaier, Grand'Mère; Théophile Déry

Switch Mfg. Co. à Dame L. Champi ny, Grand'Mère; Jos.
Compromis. Deslauriers à Wilfrid Lacroix, Grand'-

Mère; Evariste Gélinas à Adélard Ricard,St-PacÔme-Demetrius Pelletier, com- St-Bannabé; J. A. Dufresne à W. Sawyer,
promis à 40 Pour cent. Shawiunigan Fails; Phil. Guilbault à John

Lamartine - J. A. Lajoie, magasin gé- Berthiaume, Grand'Mère; Albéric et Odi-
néral. na Bianchctte à Alcide Lebrun, Trois-

Nouveaux établissements. Rivières-, Napoléon Désaulniers à J. Ar-
Danville - Alex. Roux & Co., Mnfrs. thur Miiot, Trois-Rivières; J. Edmond
Montréal - Arel & Deslauriers, chaus- Beilemare à Thomas Bellemare, Baie

sures; H. Bazar, magasin général; Com- Shawinigan; Shaw. W. & P. Co. à Frank
pagnie Générale d'Arbitrage; Consoiid- Ruasparis, Shawinigan Falls; Shaw. W.
ated Milk Co., Ltd.; Demiers & Théroux,,, & P. Co. à Edouard Geers. Shawinigan
plombiers, etc.; J. P. Easton & Co., four- Falls; Napoléon Pellerin à josephat Gre-
nitures pour bureaux, etc.; Favorite nier, St-Elle; Gérard & Godin à The Do-
Tailorung Co.; W. J. T. lvey, Fleurs eni p'minion Mfrs« Ltd Trois-Rivières; Ar-
gros; La Corona Hotel Cigar Stand; A.' t hur Matbiotâ 'a. Ï. Bastien, Shawinigan
E. Marcil & Co., costumes pour dames;, Falls; Héroux, Jutras & Cie à The Bru-
E. Nicola & Co., nouveautés; Nortbwest nelle Furnace Co., Yamachiche; Chs. Pa-
jobbipg Co., itouveautés en gros; T. P. gé iAkthur Milot, Trois-Rivières; F. A.
Qakes & Co., nouveautés; A. Routhier &
Cie, huiles et peintures; Salubrite du Ca- (A suivre à la page 53.)

MELLE A. PLOUFFE
SI.NOORaPE.D.AcoTYoNPNEg 1

211 mu St.4acqm <Chmbro 26)
Tradueims dam les deux WMUMs

"Lettr.eolr.sirau 1.000
Prix 30lelaux".

TU. DRL MAIN 0400.
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LA BANQUE PROVINCIALE DU CANADA
sage 0ebo 'y à 0 raie mArmw4e Memivim. "ea-

Osmea <pAduuiuISke apréuident: M. a. L&OT e Aot
Maca ie, administrateur Crodit Fouceflu pria

vle-lruMet:W, W. Y. CARSLE? de la maisn etvo Cerule7
Sem à Ca.e omorable L.EEusIhN. nz-ulalatre de TÂ-afrteuture

IL O. M. IOWOT Vc.riehU od adaaPail *l.S C.
MI LPOS Zo ACli(s de la Matau à Racia &ci*. uarehailde en

M«dl . L j.k.DEUuCUEMnn ,.epititainmde la ]Ubsirle
M M zt. TANCIEDz sIENvEEt. Dlrecteuf.gkBUI; 1 W. L.

1010EIR luper ; 1. R.CHOQDET AgobtastUaeCtRuf ALEX.

'? ýe rdeodeemts Hou.mle Sir AU=X LACOTE Ez.jug
oues et Cour d'Ape:eter. RSLILAEEL.
Administrateur du Crddlt ItonDeet rnuc.ma"ue M . CHEVALIR,

bDlreeteut.det Crédit Foncier VraneuCaaadla.
go U»mueedae a leu Nrovlaoinde Québe. Ontario, Nouveau Butunawkh

Omnmsd.êSà FEvu.mt. E tata.Unmh: New.Terk, Boesa
exils. C=. gsAngleterrb, mm. Allemagne. Autriche. tl

NOVA SOOTIA 8TEEL & GOAL 00.
ZIITD

MANISWAOTURUS

ACIE em BARRES MARCHAND, MACHINERIE à
ROUES TRANSMISSONS esUACIER COMPRIMES

PO0LI, iO6LES D'ACIER :uqu'à 48pct de largeRAILS
eu 'Ir' de z2, iSý, 28 et 4o Ibo à la verge ECLI88E8,
ESIEUX DU CHARS DE CHEMINS DE PER.

ORMSES PIRCES DE FORGE. UNE SPECIALITE
Mices de Fer, Wabmn, Terre euve.-Mi

Haute Fourmeaux, Pour. à Rémebère à Sydney Mines,
N. E.-Lamnoixe, Forges et Ateers de Finiasage

à New Glamgow, N.EB.
Bureau Plncipal : 1RW GLASGOW, Nf. it.

prM M. e7- i m am m PAIM .0
81 e.Mmli .M.8 14 6 06

Deesu om De ,s.-ie non. H,>,,a Strthom Mmd Mouat;
en;@*,<3.C .MC.V.O . ILdens htcZi m1- Auu oPidt

James ao ao. Robert Mackay, Bir Thomma Shaugheuey. M. C.
v.O.;Devldos.oe C. IL Boomer, A. Bauuagarteu, C. I. Gordon,HB. R.

Drumisud D. Forbe. Anu&u .Mci ch fe ult
EL V. m rdthe Gb itan l* .Oiudrat;as Ce e srfi

du sSuccurmales, C. sweeni. luttai. deu Sue. de la colonuble Anglaise;
A. D. ErslthwMlte. Surli. de Oume de la Province d'Ontis,.; P.J. Cock.

baOurlai. des Sur- de la Provin de Québec. IL P. Wi"sow, eurli.
dem àS. du Nord-Oueut. 1D. R. Clarke, butni, dem Sunc. des, Province.
Marltilme.tdeTerre.ieuve.

sau Cade.-Dns toutes las principales ciés et villes des
auOnaiQuébec. NucuEuslhIeuruc

Udoard Nouv*elleEcsse Princes du mord.onet colombie àugudis.
Imem»mie dehor du Caaa. - orunde.Ereiaae, Loudres.

Angleterre, 47 TbreadnAe etreet I.C.-Slr Jrederir. Wllams.Toyiot,
gérat.

OUt-is. New-ork-1.T. Hgebdes W. A. Eeg. j. T. Moluseux, agts
64W&l1 Street. Chicago. Spokame

TerreNeuve a S. John,&. 11rlC070V, Grand Pulls.
lV@ufue. Mexique. V. P.

LA BANQUE NATIONALE.
ÉONDE EN 1810.

capi se,ooo.ooo
Réserve1,400,000

NÉotre aurvice de billets chimie pour les voyageurs "Tra-
velue Cheques I a donné satisfaction à tous nom cliente; noua
invitons le public à se prévaloir dem avantage. que noua offrons

Notre bureau de Parle,
auE DOUEuaWo

14 RUE AUBER,
uet très propice aux voyageurs canadies qui visitent lurope.

Noua effectuonsle. virement@ de fonda, le. coflectiouales paie-
meuts, leu, crédits Commerciaux en Europe, aux Ett-Ca
et au Canada, aux plu bus taux.

WESTERN ASSURANCE&, COIN
FEU ET MARINE

Inoorpor6e A.D. ISSI.

BILAN AU ler JANVIER 1913
Primes Incendie pour 1912.......... .................... $2,084,M61
Primes Marine pour 1912.............. .................... 821,468.78

lntéréts et locations......................................................

Pertes par Incendie .................... ....
Commission aux age~nt$s..........~..
Taxes légales ...... ............ ... .....
Dépenses générales ........................

Pertes Maritimes
Commissions aux agents .............. ......
Taxes logales ..............................
Dépenses générale@s........................

Revenu Total..
81,5,495

57 871.10

$M40,789,01
04,17&.47

8,658M2
86,816.18

81,914,088.69

880,287.77

Profit pour 1912 ..... 1....... ...

~ANY

t..
82,885,817.29

88,858.81

82,969,680.10

8 2,744,871.46

8 225,808.64

Actif total au 81 Décembre 1912....................... ..................... 8$8,872,408.89
Payé pour pertes depuis l'organIsation, plus de .............................. 8$W,000,000.00

BUIREÂU DEBS DIRECTEBURS s
Hon. Geq. A. Coi, Président John Hoskin, C.R., L.L.D. Augustus Myers
W. R. Brook, Vice-Préslden Alex. Laird rdreNcol
Robert Biokerdike, M. P. Z. A. Lash, O.R., L.L.D. Jamesederr NOchorn
D. BW. Banna. B. Meikie Col. B) enyPeltt .Vl

DB.HnaGeorge A. Morrow E. R. Wood elat CVO
W. B. MEIKLE, Gérant-Général. 0 . 0. POSTER, Secrétaire.
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LA WESTERN ASQURANCE COMPANY

Dans une autre page de cette édition, nous publions le
rapport financier de la Western Assurance Company. Les
conditions exceptionnelles de la température pendant l'an-
née 1912, ont été la cause qu'un plus grand nombre de feux
se sont produits. La présence de glaciers dans le nord de
l'Atlantique a aussi augmenté les risques maritimes. Heu-
reusement que pendant les quatre derniers mois de l'année,
les conditions se sont améliorées, ce qui a permis aux direc-
teurs de cette compagnie de présenter à leur assemblée an-
nuelle un rapport favorable.

Le département des incendies a encaissé des recettes au
montant de $2,064,363.Si. Les pertes causées par le feu se
sont élevées à une moyenne de 51.61% des primeg reçues,
comparativement à une moyenne de 57.33% pour l'année
1911 et 55.47% pour l'année 1910.

Le département de l'assurance maritime n'a pas été
profitable pour le terme écoulé, mais il faut se rappeler que
le nombre d'accidents maritimes a de beaucoup dépassé la
moyenne pendant 1912. Il est raisonnable d'espérer que ces
conditions particulières ne se répéteront pas tous les ans,
car, autrement, le taux de l'assurance maritime devrait être
augmenté.

A tout considérer, le rapport de la Western est satisfai-
sant. Il est à remarquer que les affaires canadiennes sont
celles qui ont rapporté le plus de profits à la compagnie.

Le bureau de direction de la Western Assurance Com-
pany est composé d'hommes d'affaires les plus en vue au
Canada, et ils ont fait preuve de sagesse dans leur adminis-
tration.

FEU J. P. MORGAN.

M. J. Picrpont Morgan, le roi de la finance est décédé
lundi dernier à Rome. M. Morgan était un optimiste. Dans
sa longue carrière de financier, contrôlant des ressources
presque illimitées, il s'est acquis la réputation d'être un
homme cherchant toujours à aider, et nombreux sont ceux
qui ont eu recours à lui dans les temps de crise et de diffi-
cultés. Il possédait la confiance des autres banquiers à un
plus haut degré que tout autre homme en Amérique. Il a
souvent dit que son meilleur actif était sa réputation. M.
Morgan fut l'un des principaux facteurs dans l'organisation
de la United States Steel Corporation, qui est probablement
la plus grande organisation du monde entier. Les différentes
entreprises dans lesquelles il était intéressé sont suffisam-
ment bien organisées que sa mort ne saurait les affecter çt
c'est ce qui explique qu'aucune réaction ne s'est produite
sur ces valeurs à la Bourse.

LE MARCHE MONETAIRE.

La tension monétaire continue de peser sur le monde
des affffaires. Il y a peu d'espoir de la voir s'atténuer avant
la conclusion finale de la paix en Europe. Même après cet
événement, l'argent restera encore assez cher, vu que les
nombreux Etats engagés dans cette 1guerre auront besoin
d'emprunter tout ce qu'ils porotobtenir. Cette cherté.
persistante tendra peut-être à ralentir. l'activité économique
générale, qui a depuis quelque temps' sensiblement anticipé
sur l'avenir et compté sur une consommation qui pourrait
bien ne pas se développer aussi rapidement qu'on l'espérait

EM ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ -LE PRIX COURANT-

LA BANQUE MOLSON
INCORPORN Mun

JAMES ELIJOT Od.uS.Oddu

Arthabamba lme Ualte.CatUbe Richmond
Nftud &veauudu Par Roberal
cowansvtie et Oeorges-Umile Serti
chutimi ilalooeve kitCiadre
DgumomiUe - Nrnket«Sd Ehbrbe aita-llavl Station
touuseiie et ivièire obe. dNegts- Uuflmt ui.

dut Loup Station Ct. st-Pu Suinte.T1r« de
maewila Boulevard St-Lauret Ulaiaville
1.ebine Irocha UBint-HOSII- vkctorlavifle
X«riR et- ierrmine ville St-Pierre

Juoques Québec waterle
Berllu, ont,.

s S.eurnls darne tomt he oenai.
Ageu£lroudres Parie, Serttet danstmu luspdiadpalusvIlu«du

muffe. Umie . Lttre de Crédit Pmu le Commerc et lettret
dmmaae Pmu voyageurs

BANQUE D'HOCHELAGA 151441912

vkce-ftéident - A. Turcotte, Fer, N. L uea r. Hfon. j. B.lom
COL C. A. Sar7. A, Aà. 1,aracUe e..1duc, Q nat-Budry11.um,
Surintendant d. ess P. A.LBira.Asit; Yvon ua-
marre, iapectieur. Ua ~ua-ahe

BUREMMUX -OQUAIE
Ave. MotEl 1oge Point vulra
Ave. L >Roa Mablae VeruQwaliotaI

(CuledeLansui"Le' t-ld@uard DhL.dumu
Rlue Ste-Cathedt, t-Henui Quartier mtar
IueSt*-Catbeeentre It-Viateur ltueNotre-Dam. Oust.,
Ho&ll Quartier Laurier tonue-rolntee

serthite.e P. a, o ¶ tJeuslAbgsg
Udmeten Aile Qéb.?.Q
vouruler ônt. st-lRoch de &uibmc P.Q. St.JErome P. Q.
limitte Y. Q. sonti P.. et-Piere. mias.

1,1 * t sufact man. Winnipeg, mas.
P., P. StQysn . a,0aleUmetdesLettredeCridt Creue pour leu Voyageupabe

denstoutes les parties du monde; ouvredes crédts commerciaux: achète
des traites sur les paya étrangers;'vend du embchques et fait des paiements
tilderaubiomes sur lis prlncd-ales villes du monde. ______
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ut~msOrdasru.utActoN vvligtsm Cpft ~ m..~* j ctim Tez d j der- Dern!ière cote

«ANQutemars avili

Banque deMontrél.............................. i $5..22 1,o.oo $o.o 0 3 3
Banque du Nouiveau-Brunsick .......................... 1,000,000 19790POO 100.00 13% 274 x D 274 X D
Banque de Québec .................................. 2,500,000 1,250,00 1.0 7% 125 x: D 123 x D

x R x R
Banque de la NouvelleEcOose......................... 3,99,460 7,497,412 100.00 14% 259 26s x ID
sanque deToronto.................................. 4.941,455 3,941,455 100.00 11% 210 21o

Banque Molson .................................... 4,700,000 4,700i000 100.00 11% 197 z D 199 x D
Banque Nationale .................................. ~ 2,000,400,000 100.00 8% 138 138
Banque des Marchands du Canada ...................... 6,547,159 5,400,00 100.00 1o% 1go 150
Banque Provinciale.................................. 1,000l,000 500,000 100.00 6% ........
Banque Union du Canada ............................ 4,952,190 3,076,095 i00.o0 8% 150 150
Banque Canadienne du Commerce............ ......... 5,ooo oaa 129,Soo 50.00 lof# 214 230
Banque Royale du Canada............................ 7,661,060 8,607, 166 100.00 12% 220 221
Banque d'Hochelaga ................................ 21885,340 29650,M0 100.00 9% 152 z R 153 x R
Banque d'Ottawa ................................... 3,500,000 4,000,00 100.00 12% 211 211
Banque Impériale du Canada ......................... 6,ooo,ooo 6,o000oo 100.00 12% 226 226
Banque Internationale du Canada ....................... 1,320,439................. 100.00 ............ ........ ........
ONCUINS DE FE Débentures0
Canadien Pacifie Railway (Ordinaires).................. 18,ooo,ao 146.283,497 100.00 10% 228 X ri 2373,ýzD
Duluth 8.9 & A Railway (Ordinaires)................. 1,000,000.............. 100.00 ...... ........

do do do (Préférettielles)............... 1o,ooo,000..............100.00 ........... ...
Mjinn.8St. Paul &SonoRailway (Ordinaires)>............. 20,832,000 .......... . 100.00 7% 130 x D 13734ZD

do do do (Préf6entieIIes)........... 10,46,00................. 100.00 7% 156 q~6
V.AUWAYS CLEOTRIQUES

s troit United Railwa 1.................500,000 21,887,000 100.o03%7
U uuthSaprio Trcton...........................3,500,000 2,500.000 100.00 3

Halifax 1lectric Railway ............................. ,0,0 0,00 100 6
HaaalcrcRaway (Ordinaires) ....... ,... 7,500.009) ................. 100.00 .... da. e.......

do do f,0 PréfEre:tielles). .. ~,oo.......... 4a... 5,0.00 6% .............. 100 %............................................................Illinois Traction (Ordinaires)...................... ... 9,564,000................. 100.00 ... j
do do (Préférentielles) ................... 5,ooo,6o0 24.957,813 100.00 6%....~4f **il

Mexican Li ht & Power (Ordinaires% .................... 35500..........0.04 j4 73
do do do (P.référentielles) ................ 1,585,000................ 100.00 7%76

Miontroal Street Railway)............................. ,40,oo 440,000 ....... 100.00 7 ....0....

forto Rico Railway...................................31,000,000 4,40,50 100.00 7o ..... .....

Queber Rallway, Light & Power ....................... 93,300,000 8,64,4 0 100.00 ....... 70 6;
St. John Rsli1way............................ ........ 9.300,00 8,100.00.... ............ 40183 6
-Seo Poulo Tram., Light & Power ............. ......... 800oco, ..o 6........ 100.00 6o ..... .....
~oledo Railway & Light...............12,000,000 11W05,000 100.00 1 6 6

roronto Railway .......... .... ............ ,00o,ooo 13,92,000 100.00 ................
*Tri-City Railvay & Light (Ordinaires) ......................... 2,326,000.............D T0.0

d do do (Préférentielles) ........... 2.825,000 8,6,1 .......6.
*TinCiy apd rnst Orinirs................. 20,100,000 19,503,000 100.00 6% 104 10534d,o do do (Préférentielles) ......... ....... 30,0...........0007

Winupeit Blectrie Street Railway......................63,oo,oo 5,578...... 100.001%28 21zD

%VALEURS INDoUSTaIlatte 55800 100 1%;* «iS

Canadisn Car & oudry (Ordinaires)..........35000...................100 8%74 7
do do do (Préférentielles) ...... 3,000.......*1 o- 8748

Canada Cernent (Ordinaire...................... ~ 5.000,000 3,500,000 100.00 7% 110 112
d do (rfrnies)... 13,500,000 100.00 .... .. 273% 28d do (rfrnele) .................... !1,500e0oo 59oC09030 100.00 7% 91 g1.Canadien Converters................,3,0 7,0 0.04 6

Dominion Steel Co .................................. 13,50047,000.....................0.04 5K 463
,Dominion Textile Co. (ordinaires) ...... .................... 00000................. .. oo0 6% 82 z D1 8)

do do (Préférentielles)..................... 593 3,040,275....... 100.00 6% 82 x 10033

Lake of the Woods Milling Co. (Ordinaires)....................,040,270 100.00 88133(
do- -do do (Préférentielles). ..... 50,0 0000 100.0 no813%3

-Montres2 Cottong Lt Odnie)..............1,ooo,ooo 1,00,0o0 100.008%6do 7o d (P12etes......................................0 10'NvaScti t C (Ordinaires................. ..... ,000,00 5 00.00 5% 75 8do do do (Préféentieles. Y .............. ,3000 6oooo ooo 8% 622 582
,ogivSie Stour &ii CORI (Ordinaires................. ' ** ........2 , .....0 .... 193 12g

do d o do (Préférentielles)...... y.............000 5,6 100.00 7% 75 28
Peuans Lilte (O mares.................... 2050o,6oo......... 100.004%s$ 6dodo do (Préférentielles) ............. ,7, 8,0,00 50% liq 824

arilele .... ~ 2,00,000 36900 100 % 13E 4do mte 5000.............10.0 .......... So ... 5723 ooo
d do Préférentielles) ...... ......... s,ooo,oo ......... .. .. 100.00 7% 120 120

,D oVEReaS 1 b, H a Po . . . . . . . . . . . . . . 17,075,000 20,0 7000 0.0 4% 2418 229

MoPel Telep apheg .................................. 2,0, 500 6% 80 839

*OtaaLluo1tHest&POrdar«o................12,501,500 304,000 100.0 ou6% 1794z D 194
dohec doro Navigaxetini Ca,0........ ............,3,o ,2,7 0.06 0 î3

Shavinil gan W eat & P oer . . . . . . . . . ......... 7,000,ooo 5,.0. 00 100.00 5% 8 .
....M. ..... 106.00

Cvonra elere............... 1300ooo 0, 003%68%
Imeratoal oa Malg Orini .e................. ,999,90000 s0 ~7 8

1teeuu0 ah Naiato Co "vfvi..........................ÇO 0 70,000 100.00 139
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L'ASSEMBLEE CENERALE ANNUELLE DE

Brandram - Henderson, Limited
a ou lieu à Halifax, le 27 Février. Le. directeurs sortant de charge furent tous réélus.

Ci-ïuivent le Bilan Financier et le Rapport des Directeurs pour l'année terminée le 80 Novembre 1912:

Etat général de l'Actif et du Passif au
30 Novembre 1912

ACTIF
immeubles,EdificesUsines et

Outillage, Clientèle, Droits
de brevets, etc......... 81,576,878.46

Compte des placements...... 8,745.00
Stock de marchandises.... . 827,448,88
Assurances,Taxes,etc.,payées

d'avance................... 2,970.20
Comptes Recevables......... 119,078.44
Billets Recevables............ 1,934,90
Espèces en mains et en Ban-

ques ....................... 1,620,82

PASSIF
Capital-Actions, Ordinaire...
Capital-Actions, Privilégié..
Obligations .............
Fonds de Réserve de Rachat
Obligations, Compte des Pri-

m es...... ..... ..........
Emprunts à la Banque....-...
Billets Payables.. ...........
Comptes Payables........
Compte des Profite et Pertes

$2,033,170 70
Montréal 27 Janvier 1913.

Compte des Profits et Pertes pour l'an-
née terminée le 30 Novembre 1912.

CR.
Par Balance reportée le ler

Décembre 1911.........
Par Profits Bruts............

DR.
A intéx êta sur obligations.... 8
A Dividende sur actions pri-

vilégiées....................
A compte des intérêts géné.

8 34,41 P'8
123,007 27

$ 157,418,85

26,844 Il

15,400,00

8 970.000.r0 raux ...... ...... .... .... 18,204,44
220,000.00 A Dépenses générales, hono.
455,300.00 raires des Directeurs, etc.. 2,618,28
44,700.00 A salaires ............ .... , 8,000,90

A Fonds d'amortissement.... 12,500.00
1,456,67 A comptes douteux, déduc.

220,000.00 tion ... .................. 8,468,87
1,799.19 - - S 8

49,53219
70,382.65

Balance au crédit au 80 No-
$2,033,170,'Ï0 vembre 1912................ $ 7

Audité et Vérii, P. S. ROSS à SONS, Comptables Lioenolés.

7,035.70

0,382.65

RAPPORT DES DIRECTEURS
AUX ACTIONNAIRES DE BRANDRAM-HENDERSON, LIMITED:-VOS Directeurs ont l'honneur de vous soumettre leur Sixième Rapport Annuel, un état de l'Actif et-du Passif

et un extrait du comptedes Profits et Pertet, pour l'année terminé le 30 Novembre 1912.
Les profits bruts de l'année se sont élevés à $123,007.27, ce qui, avec la balance de 134,411.08 reportée

de l'année précédente, forme un total de $157,418.85 au ciéditdu compte des Profits et Pertes. De ce total,
la somme de $71,06J.83 a été déboursée en intérêts sur les obligations, dividendes sur les Actions Privilégiées, Intérêts
aux banques. dépenses du Bureau-Chef, honoraires aux directeurs, etc.. et une autre somme de $12,500.00 a été portée
au Fonds d'Amortissement. Déduction faite de $3.468,87 pour les Comptes Incertains, il reste une balance de$70,882.65.

Les directeurs ont déclaré un dividende de 21' 5ro sur l'Action Privilégiée de la Compagnie au montant de
$53,533 34. payable le ler Mars 1913 aux actionnaires privilégiés inscrits aux régistree le 81 Janvier 1913. L'action
privilégiée est cumulative à 7%, et ce dividende représente 7% pour l'année terminée le 30 Novembre 1912 et tous les
dividendes-antérieurs non payés sur le capital-actions privilégié depuis la formation de la Compagnie.

Des $280,000. d'Actions Privlégiées du Trésor, vos Directeurs ont décidé d'en émettre $1110,000. Ceci devra
contribuer a augnienter les facilités d'exploitation des deux Départements du Plomb et des Peintures, tout en
ajoutant $90,000. additionnels au capital actif.

Durant la dernière année écoulée, le commerce a été satisfaisant et la demande pour tous nos produits a été
bonne.

Le total de nos ventes accuse une augmentation de 26% sur l'année dernière.
Nos ventes de Blanc de Plomb ont atteint 3,000 tonnes et, comme nous n'avions que très peu de stock en mains

au commencement de l'année, nos usines ont dû fonctionner à leur pleine capacité pour répondre à la demande.
Dans l'anticipation d.un plus gros chiffre d'affaires durant l'année 1918, nous établissons une nouvelle usine

et des machines supplémentaires qui permettront d'augmenter de 85 % le rendement de B'anc de Plomb. Nous
comptons sur un marché ouvert pour l'écoulement de cette augmentation de production.

Les succursales des Provinces Maritimes ont joui d'une année exceptionnelle. Tant comme ventes que comme
profits, elles constatent une forte augmentation sur l'année précédente.

Il a fallu Augmeater les facilités de fabrication des Vernis et Peintures, et nous les avons augmentées.
Les affaires des succursales de Toronto et de Winnipeg montrent une grosse augmentation sur l'année dernière

et nous comptons que ces Succursales démontreront un profit pour la présente année fiscale.
L'année écoulée a été sati.fassante pour le Département des Peintures à Montréal. Les ventes ont augmenté

considérablement et les profits ont été satisfaisants. Dans ce département aussi nous avons installé de nouvelles
machines et agrandi le local afin de répondre à la rapide augmentation des affaires.

Le tout humblement soumis, De la part des Directeurs.
Halifax, le 7 Février 1918. JOSEPH R. HENDERSON, Président.
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CONSTRUCTEURS

ENTREPRENEURS

MARCHANDS Pte

8101181BILN 1 .1
O09S OÏY99D3 I(KcoIdwI

DE GLACES EPAISSES (Plate
Glass) polies, brutes et rayées.

De VERRE DOUBLE et SIMPLE
à la caisse ou tillé de grandeur.

De verre Cathédrale uni et de tou-
tes sortes de verrt à gravés.

GLACES BISEAUTEES,
VITRES PLOMUIES.
VITRES de portes ORNEMEN.

TEES.
MIROIRS unis et biseautés.
VERRE ARME, etc., etc.
Enfin toutes les sortes et toutes les

épaisseurs de vitres, et comme tous
faisons le mommeros du verre ex-
oluslvoinent, nous pouvons vous of-
frir des -prix très avantageux et un
service de premier ordre.

PRIX SPECCIAUX au commerce
sur toutes vitres avec dessins.

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ «'LE PRIX COURANT"

Tôles Gavanisées

"Queen's liead"!1
~ Le type du lleure depuis uis dossiacle.

jamais 6giv" Mommse qualit.

A. C. LESLIE & CO., LIMITED.

MONTREAL

JOSEPH; ROOCERS & SONS1 LIMITED
Sheffield, Ang.

13vitez les Imitations de notre

COUTELLERIE,
en vous assrat que cette X&RQU
EXACTS se, trouve ur chaque smn.

Seule Agente pour le Canaa t >AIf

JAMES HUTTON & CO., Montréal.
J. P. O'SHEA &gI

ST-GTEe ERAL MONTREAL

Me LE MI4ReI-AND1)
mi

Ne laissez pas vos clients compromettre la sécurité de leurs propriétés
- par l'emploi d'un Matériel à Toitures Inférieur qui n'a de recommandable que

son bon marché. "1WIALE BIDE", voilà ce que devraient être les autres
__ Matériaux à Toitures. Il est stricte'ment de QUALITE. Il n'a sûrement pas de

_ ~ Supérieurs. Il est de beaucoup meilleur marché que ses EGAUX, mais un peu
&'~z~~plus cher que ses INFERIEURS.

~ Nous sommes la seule et unique Compagnie Manufacturière de Matériel
Sà Toitures du Canada capable d'établir un Prix de vente en Détail-du-MIatériet

à Ti iuiýs
NOS MARCHANDS REALISENT $1.00 DE PIROFIT PAR CARRE.

Nous ne contions la vente du "1WiILE IDE" OI UR
qu'à Un Seul Marchand dans chaque ville.

Il nous faut un marchand dans chacune des -fvilles de votre province.

Dominion Roofing Co., Limited
TORONTO, ONT.

Wm. GRAY SONS à CAMPBELL. DIstrIbuteurs pour la Provlnoe .

de Qu6beo, Montr6al, 421 Rue Solby.
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LE RABOT STANLEY "45".

Ce produit bien connu de la Stanley
Rule & Level Company, de New-Britain,
Connecticut, se passe de présentation au
commerce de ferronnerie en général; mais
il est possible que, à cause de l'augmenta-
tion constante des lignes que les mar-
chands sont forcés de tenir, ils aient per-
du de vue cet outil réellement remarqua-
ble.

Le Stanley "45" incorpore sept rabots
en un seul, sous une forme compacte et
pratique.

i° A rainures ordinaires et rainures
de centre.

2° Charrue.
3 Dé.
4° A rabattre et à astragales.
5° Rabot à appareillage.
6° Rabot à châssis.
7° Rabot à fendre.
Si vous considérez que pour le prix

d'un seul rabot vous pouvez vous en pro-
curer "sept", vous vous rendrez vite comp-
te de la valeur d'un tel outil. De plus, si
le rabot "45" ne combine que sept types
distincts, il s'accommode de fers de diffé-
rentes largeurs, de sorte que, en réalité, il
tient lieu de beaucoup plus de sept rabots.

Avec chaque rabot, nous fournissons
dix fers Charrue et Dé, sept outils à
rainures, un Couteau à Astragales, un ou-
til à Châssis, un outil d'Appareillage et
un outil à Fendre-vingt-et-un fers dis-
tincts-tous illustrés dans la vignette ci-
contre.

Toutes les parties métalliques du rabot
sont solidement nickelées et le manche, la

poignée et les autres parties en bois sont
taillées dans le meilleur bois de rose.

Le Rabot, accompagné de ses vingt-un
fers, est empaqueté dans une très jolie
boite en acier.

Les charpentiers et autres ouvriers en
bois savent depuis longtemps que ce rabot
est l'un des outils les plus utiles de leur
coffre, et vous ne manquerez pas d'en
trouver un en la possession de tous les ou-
vriers modernes.

Ce n'est pas un outil compliqué et, en
peu de temps, on se familiarise à son
usage.

Les manufacturiers ont préparé une
brochure de douze pages, très attrayante
et qui contient une description détaillée
de l'outil ainsi que les instructions com-
plètes relatives à son emploi. Ils saisiront
toute occasion de vous en envoyer pour
les distribuer parmi la clientèle.

HARDWARE & METAL.

Nous accusons réception du numéro
spécial du printemps de "Hardware and
Metal", de Toronto. La gravure de la
couverture, en trois couleurs, représente
l'arrivée des immigrants anglais dans une
ville de l'Ouest du Canada. Le titre est,
"Their new home". Le numéro spécial con-
tient 278 pages de matière à lire et d'an-
nonces, ce qui démontre la force et la vi-
gueur des journaux de commerce. Nous
félicitons sincèrement notre confrère.

FEU M. GEO.-H. PEDLAR.

Nous regrettons d'apprendre la mort de

M. Geo:-H. Pedlar, survenue la semaine
dernière. M. Geo.-H. Pedlar était prési-
dent de The Pedlar People, Limited, ma-
nufacturiers de tôle, à Oshawa, Ont. Le
défunt avait passé la journée à son bu-
reau comme d'habitude et avait même fait
les arrangements pour se rendre à Chica-

go le lendemain.
M. Geo.-H. Pedlar était âgé de soixante

et dix ans. Depuis au.-delà d'un demi-siè-
cle il était établi à Oshawea. En 1892 il
fonda la maison The Pedlar Metal Roofing
Co. qui a des bureaux à Toronto, Mont-
réal, Ottawa, London, Chatham, Winnipeg
et Vancouver.

1
LES FIXTURES ELECTRIQUES.

Maintenant qùe l'électricité est générale-
ment employée de préférence à tout autre
système d'éclairage, et a une tendance à
généraliser l'usage de certains ustensils de
cuisine, etc., il est surprenant de constater
qu'un nombre très restreint de marchands
de ferronnerie a porté une attention spé-
ciale à cette ligne de marchandise, qui ce-
pendant offre des profits beaucoup p1ts
rémunérateurs que nombre d'autres arti-
cles. En plus, ces articles sont très at-
trayants et faciles à disposer. Rendez-
vous compte par vous-même de l'attention
qui est portée aux vitrines où ces mar-
chandises sont exposées.

Il y a là, il nous semble, une belle oc-
casion d'affaires pour une foule de mar-
chands de ferronnerie.

LA SAISON D'ACTIVITE.

La saison d'activité pour le détaillant en
ferronnerie est sur le point de commen-
cer. Le printemps est en quelque sorte
pour le détaillant en ferronnerie, ce que
la saison des fêtes est pour le marchand
de jouets ou de nouveautés. Une de-
mande très active se produit pour presque
tous les articles de ferronnerie et néces-
sairement le total des ventes est aug-
menté en conséquence. La saison du
printemp étant la plus importante pour
le détaillant en ferronnerie, il doit donc
faire des efforts pour attirer chez lui la
clientèle qui lui permettra de réaliser des
profits.

Malgré que certains prophètes de
malheur se plaisent à annoncer que les
jours ensoleillés du printemps ne nous
arriveront pas avant une date assez recu-

(A suivre à la page 5o)
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Travaillez pour le profit. Monsieur
le Marchand, aussi ardemment qu'il
vous plaira le profit uet vécessai-O oX ; * re-ias soyez sûr de ne pus "aen.

felaqualité pour faime un petit
gai spplmetare; voua pourriez

ains runrvterputation. Main-
DE . tenez votre réputation au dessus dev

totreproche en vendant un13e

La Peinture MARTIN-SENOUR
FUNK AU 100,% *.~'*'

est i »)3ae peinture qui vous rappoirtera le bon profi. Votr Ydptalo Zt
vos affaires s'amlioreront avec chaque cantatre que voua vendre&.

>1. '~'Morle s prenez l'Agence pour les Venteu-pula donnez uont bornes Impulsion
à la vernte de la Donne Peinture et obteaez le bois profi. La peintue MatWaS.as M
vous& attirera de fortes affames.

$7 ( crve ajoud'uiméeies que vma désires avoir l'Agence-nu OIAhdi.
querons comment taire pour l'obtenir et nous vou aiderons à faire le bon profit.

*THEB M4RTIN-SBNOUR Co.,, LDTED
Les Pionniers du rIaduetds dès P"lmro.P.re.

N~ ONTREAL. TORONTO. CHICAGO

rv

IL NE RESTE PLUS GIJERE DE TEMPS
La question de savoir quels bénéfices vous ferez ce printemps sur les peintures a, aujourd'hui,
autant D'URGENCE que D'IMPORTANCE
Une idée:
Ecrivez à TOUS les bons fabricants de peintures. Demandez-leur de vous dire clairement
ce qu'ils se proposent de vous offrir. Si l'avantage que nous avons, d'être les SEULS au Cinada
qui corrodons et broyons notre propre blanc de plomb, n'a aucune signification pour vous,
cette comparaison vous permettra, du moins, de vous RENDRE COMPTE.
Et, pesant avec soin les faits placés sous vos yeux, vous Rerez à même de juger si, oui ou non,
notre système de ventes, avec èes ramifications multiples, ne vous aidera pas à gagner

quelques dollars de plus.
Vous savez que le printemps s'en vient rapidement. Le coupon ci dessous est à votre inten-
tion. Servez-vous en tout de suite.

. .....-................. ............... ..................

Je d6sire un 6tat olair de votre proposition d'une ageno. exoluslve de peinture. Je ne veux qu'examiner
et eomparer, pas davantage. Je ne m'engage absolument à rien de plus.

'N o m ....................................
AD ESA......................................................................................................

* EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ -LE PRIX COURANT-

ý7ol. XLVI-No 14.
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LA SITUATION.

Le marché de Montréal se maintient
en grande activité et sans changements
de prix notables. Les articles entrant
dans la construction sont très fermes et
en vprande demande. Toutes les lignes
d'éte se vendent bien et les marchands
de gros reçoivent- déjà des commandes
pour l'hiver prochain.

La perception est encore assez diffi-
cile à faire, mais il y a une bonne amé-
lioration.

Tous les articles d'usage domestique
sont favorisés; laveuses, tordeuses, ha-
choirs, machines à battre les tapis, net-
toyeurs au vacuum, tout est en grande
demande. Les articles d'été, tels que
glacières, congélateurs pour crème à la
glace, hamacs, tondeuses, boyaux d'ar-
rosage, balançoires, sièges pour jardins,
etc., sont en excellentq demande de tou-
tes les parties de la province.

Nous cotons:

PLOMBERIE

Tuyaux de plomb
Les prix sont de 7.50 moins ro% pour

tuyaux en plomb et de 9.o pour tuyaux
de plomb composition moins io%.

Tuyaux de renvoi en font et acces-

soires

Les escomptes sur les prix de la liste
sont: tuyaux légers, 60%; tuyaux moyens
et extra-forts, e5%, et accessoires légers,
moyens et extra-forts, 70%.

Tuyaux en fer

Nous cotons, prix de la liste:
1ot pieds
roo pieds
zoo pieds
oo pieds

5.50
5.50
8.50

11.50

I oo pieds z6.5o
zoo pieds 22.50

sI zoo pieds 27.oo
2 oo pieds 36.oo

Nous cotons net:
zoo pieds
oo pieds
oo pieds

Tuyaux galvanisés
Nous cotons, prix de

Il
2
31

Nous cotns net:

liste:
100 pieds
zoo pieds
100 pieds
1oo pieds
zoo pieds
zoo pieds
roo pieds
zoo pieds
100 pieds

16.30
21.54
30.80

5.50
550

8.50
11.50
16.50
22.50
27.50
36.oo
27.07

21 1oo pieds- 22.20
3 zoo pieds 29.19
31 zoo pieds 30.70
4 zoo pieds 41.75

Les escomptes sont les suivants:
Tuyaux noirs: i pouce et i pouce, 64

p.c.; i pouce, 69 p.c.; i et Il pouce, 731
p.c.; 2 à 3 pouces, 751 p.c.

Tuyaux galvanisés: i à i pouce, 49 p.
c.; I pouce, 59 p.c.; i à 4 pouces, 631 p.
c.; 2 à 3 pouces, 641 P.C.

Tuyaux en acier

2 pouces
24 pouces
3 pouces
34 pouces
4 pouces

1oo pieds
1oo pieds
ioo pieds
zoo pieds
zoo pieds

8.5o
10.50
12.50
15.00
19.25

Fer-blanc

Nous cotons:

Fer-blanc en feuilles

X. Extra par X et par cse 1.00
suivant qualité.

(Caisse de 112 feuilles, io8 Ibs. net)
Au coke - LydWook ou égal

IC, 14 x 20, base bte 4.45
(Caisse de 112 feuill s, o8 Ibs. net)
Au Charbon-Terne-Dean ou égal

IC, 20 à 28 bte 8.25
(Caisse de 112 feuilles, 216 Ibs. net)

(Caisse de 56o Ibs.)
XX, 14 x 6o, gauge 26 lb. o.7 0.071

Feulles étamées

72 x 30 gauge 24, oo lbs.
72 x 30 gauge 26, ioo Ibs.

Tôles' galvanisées "Canada"

8.50
9.00

Nous cotons: 52 feuilles, $4.75; 60
feuilles, $5.oo.

- - Tôles noires
Feuilles:

22 à 24
26
28

2.65
2.75
2.85

Tôles galvanisées
Nous cotons à la, caisse: Fleur

Gorbals . Queens de
Best Best Comet Head Lis

28 G 4.50 3.95 4.50 4.25
26 G 4.30 3.50 4.30 4.00
22 a-4G 3:85 3.45 3.85 3.50
16-20 3.75 3.20 3.75 3.40

Les prix de la marque Comet sont plu-
tôt à la hausse.

Apollo
rol oz=28 Anglais
28 G.=Anglais
26 G.
24 G.
22 G.

4.35
4.1o
3.85
3.60
3.60

DOMINION CARTRIDCE CO., LTD.
MONTREALI CANADA.

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS. CITEZ "LE PRIX COURANT"

'I

LE MARCHAND QUI TIENT
les Cartouches Dominion est oelui qui s'attire lesi meilleures
affaires.

Du fait que les Cartouches Dominion Eprouvées et Per-
footionnées sont les plus dignes de confiance qu'il y ait au-
jourd'hui sur le marché, vous pouvez toujours les reoom-
mander aveo assurance.

Spécifiez les Cartouches Dominion lorsque v4us donnez
votre commande pour le printemps.

LE PRIX COURANT, Vendrcdi, 4 Avril 1913
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THE OHAJI-ST EPES, CO.,
PINE MEADOW, CONN, LU.A.

CIIAUDIERE
IIY61ENIQUE
Pour les décets.
L'illustratiOn ci-contre

montre notre Chaudière

u et a la mime

abnt la plu perfde.
tien"é.

La couvercle ferme
havmitiquneut et ne
lasue paas'échapper la

moindre sentenr. Mll

jd vat 
se trouve 

*r dans
tou as yrCANADA WIRE &

IRON GOODS CO.
Hamilton, ont.

E CIRIVANT AUX ANNONCEU

Verre à Vitres
Le meilleur est le moins cher 1
Nous offrons du VERRE ANGLAIS fait
dans notre propre usine.

C'est le plus profitable aux marchands
quincailliers et aux marchands généraux
en ce qu'il est très facile à couper mais
presque absolument incassable.

Nous serons heureux de vous fournir
tous les verres de toutes description&.

Demandez les catalogues illustrés et les
listes de prix à

PILKINGTON BRO8., Limited

I &

ROOFINO
N'a pas Besoin d'Etre Peinturé

' Aucun homme pratique yn fait l'expérience
des toitures rintus ne cotneta à les emplo-

:7 yr. lormqu'il Aura reconnu qu'il peut ne prcue
un matériel à toitures n'ayant besein defuz

Beaucoup ont abandonné les "toitures peinte-
rées', et adopté Amatite exclusivement. Itt aufur

*et à mesure que leurs vieux toits ne désagrégent, iUs
les remplaceu t avec Amatit.
* De fait, à la longue, il colite moins cher d'em-

ployer Amatite que de renouveler les peinturages.
Amatite se vend en rouleaux très- cm modes et

me p m inme tous les autres matériaux à toitures
.. préparel. Chaque rouleau comporte cloua et ci-- -ment sana charge supplémentaire.

B rochure et échantillons gratuits sur demande.

CPoni Deatructeur~reono1ude peux

* LZes vaches tourm entées par les mouches don-
nent moins de lait, et lea poules ennuyées par les
poux pondent moina d'oeufs. J.ales Creolod
'l aumnter vmptoots. Il tue les mouchesles poux
Ie.,et ne "natte" pas le poil des animaux.

The PATER80N MFG. CO. ITO.
Monbtré! Toronto, WInnip.g, Vanocouver,

-St-JYohn, NB. Halifax N.

Feutre et Papier
N'IMPORTE QUXELLE Qu"=IT

Toitures GoudronnéEes (Roodng) prête@ à poer et 3 pi.
Papiers de Construction. Feutre à Doubleèret £ Tapinae.
Produits du Goudron. Papier à Tapsier et à Imprimer.

Papier d'E3mbeflge Brun et Manille.
Fabricants du Feutre Goudronné

"BLACK DIAMOND"t
Àlex. McArtbur & Co, Limited,

82 IRVB MCQILL, MONTRE.AL
Manufacture de Feutre pour Toitures: Rues du Havre et togan

Moulin à papier. Joliette. Qué.

Courroies Spéclêles
Nos Courroies sont recouvertes de
notre Ciment -Imperméable et peu.
'Vent être exposée au froid ou àla
chaleur san <langer d'être gatées.

D. K. McLaren,
Limited

51. rue St-Jacque*,
MONTaRA.

riL Mii 4»0.490c et 72«8

RS. CITEZ "La PpaX coURAN?'w

a MontréalRuelle Busby

Il- AUSSI A
HTORONTO, Rue Meroor 1 WINNIPEG, Rue du Marohé

VANCOUVER, Avenue Columbia

Toutes sortes de
]RABOTS

IBN Bdirs

Vol. XLVi-No 14.LE PRIX COURANT, Vendredi, 4 Avril 1913. '
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16 à2o G. 3.45
Moins d'une caisse, 25c de plus par

ioo livres.
28 G. Américain équivaut à 26 G. An-

glais.
Petite tôle 18 x 24 52 feuilles 4.45
Petite tôle 18 X 24 6o feuilles 4 .70

Soudure
Les prix sont plus élevés de ic par lb.
Nous -cotons: barre demi et demi,ga

rantie, 30Y3 do., 27a. "Wiping", mitai
pour plombier.

QUINCAILLERIE
Boulons et noix

Très ferme et à la hausse.
Nous cotons:

Boulons à voitures Norway ($3.00) 50
et 10 P.C.

Boulons à voitures carrés ($2.4o) 6o et
10 P.C.

Boulons à voitures ($i.oo): grandeurs, i
et moindres, 6o et 10 P.C.; 7/16 et au-
dessus, Ssc.

Boulons à machine, i pce et au-dessous
6oc.

Bail i00 lbs. 11.20
Boulons à machine, 7/16 pce et au-des-

sous, 57Yac.
Boulons à lisse, i et plLus petits, 6o et

55 et 10 P.C.
Boulons à lisse, 7/16 et Plus gros, 50 et

5 P.C.
Noix par boites de zoo Ibs.

'Nous cotons:
Noix carrés 4c la Ilb. de la liste
Boulons à charrue, so et ici P.C.

La broche barbelée est Cotée $2.421
les ioo livres à Montréal.

Crampes à clôtures
Fer poli
Fer galvanisé

Broches pour poulailler.
Ix 20 x 30"
Ix 30 x 36"
IX 22 X 24"

X 22 x 30"

L'escompte est de 6o p.c. sur la
IX 20 X 24"
IX 22 x 36"

Broche galvanisée, etc.

$2.60
2.80

4.10
4.75
5.00
6.30
liste.
3.40
7.50

Nous cotons:
No 9 les ioo lbs. 2.30
No 12 les ioo lbs. 2.45

*No 13 les ioo Ibs. 2.55
Poli brûlé:

No o à 9 les zoolIbs. 2.35
No io les zoo Ibs. 2.35
No II les i00 lbs. 2.4

*No 12 les zoo lbs. 2.60
No 13 les zoo lbs. 2.70
No 14 les zoo lbs. 2.80
No 15 les zoo lbs. 2.85
No 16 les zoo Ibs. 3.00
Brûlé, p. tuyaux zoo lbs. No 18 3.85
Brûlé, p. tuyaux ioo lbs. No 19 4.70
Extra-pour broche huilée, ioc p. io lbs.

Broche à foin
La demande est faible.
Nous cotons net:
Marché très ferme.
No 13, $2.40; No 14, $2.45, et No i5,

$2.55. Broche à foin en acier coupé de
longueur, escOMptie 25 p.c. sur la liste.

Plaques d'acier>
%pouce

3/16 pouce
100 livres 2.40
ioo livres 2.6o

Zinc en feuilles
Le marché est ferme.
Nous cotons: $&75 à $9.00 les ioo lb.

Coudes pour tuyaux
Nous cotons à la do:.: coudes ronds

ordinaires 7,ý feuilles, $1.1o; 60 feuilles,
$1.35, et polis, 60 feuilles, $1.60.

Broche moustiquire
Très ferme et à la hausse.
Nous cotons: broche noire, $1.55 par

rouleau de i00 pieds.
Broquettes

Pour boites à fraises 75 et 121 p-c.
Pour boites à fromage 85 et 10 P.C.
A valises 80 et 12J p.c.
A tapis, bleues 80 P.C.
A tapis, étamées 8o et 15 P.
A tapis, en barils 40 P.C.
Coupées bleues, en doz. 75 et 121 p.C.
Coupées bleues et J Pc.

s2nteur 60 P.C.
Swecden, coupées, bleues

et ornées, en doz. 75 P.C.
A chaussures, en doz. 50 P.C.
A chaussures, en uqts i Ilb. 6o et 10 p.c.

Clous de broche
Nous cotbons: $2.40 prix de base, f.o.b.,

Montréal.
Clous coupée

Nous cotons: prix de base, $2.6o f. o.
b., Montréal.

Clous à chevai
Nous cotons par boite: No 7, $2*90;

No 8. $2.75; No 9, $2.60; No 10, $2.50,
avec escompte de Io p.c.

Fers à cheval
Nous cotons f.o.b., à Montréal:

Neverslip crampons, I le cent 3.80
N02 Noz

et plus et plus
grand petit

Fers ordinaires et
pesants, le qrt 3.90 4-15

Neverslip crampons 7/16, le cent 2.40
Neverslip crampons i, le cent 2.6o
Neverslip crampons 9/16, le cent 2.80
Neverslip crampons 5/16, le, cent 2.00
Neverslip crampons 1, le cent 2.20
Fer à neige, le qrt 4.15 4.40
New Light Pattern, le qrt 4.35 4.60
Fer "Toc Weight" No i à 4 6.75
Featherweigbt No o à 4 5.75
Fers assortis de plus d'une grandeur au

baril, Ioc à 25c extra par baril.
Chaînes eni fer

Très ferme.
On cote par 100 lbs.:

3/16 No 6
3/16 exact 5
1/16 full 5
1 exact 3
i
5/16

7/16
i
qa/16

10.00
8.50
7,00
6.5o
6.50
4.40
3.90
3.8o
3.70
3.6o
3.40
3.30
3.30

- Vie àbois

Les escomptes à la liste sont de
Tête plate, acier 85 10 et 71 P.
Tête ronde, acier 8o « I et 71 P.C.
Tête plate, cuivre 75 xo et 71 P.C.
Tête ronde, cuivre 70 1o et 71 P.C.
Tête plate, broiîe 70 10 et 71 P.
le bouillie 62C, huile crue 5gc.
Tête ronde, bronze 65 Io et 71 P.C.

Fanaux
Nous cotons:

Wright NO 3
Ordinaires
Dashboard C. B.
No 2

Peints, Soc extra par doz.
Tordeuses à linge

Nous cotons..
Royal1 Canadian
Colonial
Safety
E. Z. E.
Rapid
Paragon
Bicycle

Moins escomp te de 2o p.c.

doz.
doz.
doz.
doz.

doz.
do:.
doz.
do&.
doz.
do:.
do:.

8.5o
4.75
9.00
7.00

47.75
52.75
56.25
51-.75
46.75
54.00
60.5o

L., Munitions
L'escompte sur les cartouches cana-

diennes e st de 30 et Io pour' cent.
Plomb de chasse

Nous cotons net:
Ordinaire zoo lbs. zo.oo
Çhilled zoe lbo. Io.
Buckc and Seal 100 lbs. w. 8

METAUX
Antimoine

Le marché est sans changement, $io.75
à $î.oo.

Fonte
Nous cotons:

Carron Soft
Clqrence No 3

Fer en barre

25.50
24.50

Plus ferme.
Nous cotons:

Fer marchand base zoo lb.. 2.15
Fer forgé base ioo lb.. 2.3o
Fer fini base zoo lbs. 2.40
Fer pour fers à cheval

base zoo lb.. 2.40
Feuillard mince -i i à 2 pcs base 3.20
Feuillard épais No 10 base 2.25

Acier eni barre
Nous cotons net, 30 jours:

Acier doux base zoo Ibs. 0.00
Acier à rivets base ioo lbs. 2.10
Acier à lisse base zoo lb.. o.oD
Acier à bandage base zoo lbs. 0.00
Acier à machine base ioo lbs. 0.00
Acier à pince base zoo lbs. o.oo
Acier à ressorts base zoo lbs. 2.75

Cuivre eni lingots
Le marché est faible et les prix à

en baisse de 25C par zoo livres.
Nous cotons $18.75 à $19-00 les

lbs. Le cuivre en feuilles est coté à

1.25
1.25
1.25
1.25
1.25
.95
~.10

iont

zoo
27C

Etain en lingots
Nous cotons: 54 à 541c faible les zoo

lbs.
Ce métal se fait de plus en p lus rare

sur les marchés primaires et les expé-
ditions diminuent.

Plomb eni lingots
Plus faible.
Nous cotons: $4.75 à $5.00.

Zinc eni lingots
La demande est très forte.
Nous cotons: $7.50 à $7.75 les 100 li-

vres.

HUILES, PEINTURES ET VI-
TRERIE

Huile de lin
Ferme.
Nous cotions au gallon, prix nets: hui-
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FAITES PNEaRFàng vos PLANS 011 OONSTRUOTIONS FUULIQUES
ou PUivEu% PAR

P. La Wu DUPRE & CIE.,
CONSTaUCTZUIS a?1 EXXr§ UN A&CIII7xCTUm

SI7 AVR. DELORIMIER, MONTRIAL. - T61. La Salle 437
Demandez notre Catalogue "The Prograisa".

en fer de la Home Pence Co., U. S.A., de Soc le pied
en montant. ioo modèles différents. Barrières d'en-
trée, *Sièges de parterre, vases pour fleurs, grillage
en broche et en fer pour chAulas, etc.

Donnez vos commandes immédiaatement afin d'Wre servi dans
te courant du mois de mo.

P. L W. DUPRE &~ Cie..
547 AVE. DFLORIMIER. 74L Le Salle 437.

Huile de loup-marin
Nous cotons au gallon:

Huile extra raffinée
Essence de térébenthine

Nous cotons 65c le galloit par qua
de 5 gallons et 70c le gallon par 1

Blanc de plomb
Marché très ferme.

Blanc de plomb pur
Blanc de plpmb No
Blanc de plom No 2
Blanc deplomh No 3
Blanc dc plomb NO 4

Pitch
Nous cotons:

Goudron pur. 100 lbs. 0.70
Goudron liquide, bri 0.00

Peintures préparées
Nous cotons:

Gallon 1.45
Demi-gallon 1.50
Quart, le gallon 1.55
En boikes de i lb. 0.10

Verres à Vitres
Les prix sont très fermes.
Le marché Belge augmente conti

lement ses prix.
Nous cotons: Star, au-dessous dc

pouces uni: So pieds, $1-.85; 100 r
$3-40; 26 à 40, 5o pieds. $2.00; 100 1
$3.6o; 41 à 50. 100 pieds, $4.oo; 51
100 pieds, $4.5; 61 à 70, 100 pieds, 1
71 à go, îoo pieds, $s.oo.

Double Diamond, 100 pieds: o
$s500: 26 à 40. $5.4ç: 41 à ÇO. $6.2n'
6o. $6175; 61 à 70, $7.25; 71 à 80, $

81 à 85, $7.75; 86 à 90, $8.50; 91 à 95.
$ 10.00.

Vert de Paris pur
Nous cotons:

,'ai ils à pétrole
ntité Drum de 5o à 100 lbs.
baril. L-lun de 25 lbs.

Boites de papier, ilb
Boites de fer-blanc, i IL
Boites papier. I lb.

8.23 Boites fer-blanc, J lb.
7.30 Câbles et cord
7.00 llct Manilla base 1
6.75 B-ritish Manilla base 1

Sisal base -1
L.athyarn simple base 1
Lathyarn double base 1

0.80 jute base 1
4.00 Coton base 1

0.00
0.00
0.00
0.00
0.00
0.00
0.00

ages
b. 0.00
b . 0.oo
b. 0.00
b. o.oe
b. 0.00
b. 0.00
b. o.oo

0.19
0. 20J
0. 20J
0.22J
0. 231
0. 241
0.251

0.17
0.13
0.12
0.12
0. 12J
0.11

Corde à châssis base lb. 0.00 0.34
Papiers de Construction

1.0 Très ferme.
1.0 Nous cotons:

1.95 jaune et noir, pesant 0.00 1.80
1.7 jaune ordinaire, le rouleau 0.00 0.35

1 Noir ordinaire, le rouleau 0.00 0.43
Goudronné, les l00 lbs. 0.00 2.25
Papier à tapis, les zoo lbs. 0.00 2.60

nuel- Papier à couv., roui., 2 pls0.00 0.75
Papier à couv., rouI., 3 plis 0.00 0.95

26 Papier surprise, roui., 15 lbs. 0.00 0.40
>ieds, Charnières (coupiéets) No 4o
bieds, i1 pouce o.67
à 60, 1l pouce .0.75

k5;2 pouces o8rils, sur char .10
à 25, 2J pouces 0.92
5çT j 21 pouces 1.07

12.50; 3 Pouces 1.30

NOS 800 et 838
1 pouce 0.32
ii pouce 0.37
ii pouce 0.48
li pouce 0.59.
2 pouces o.67
24 pouces 0.76
24L pouces o.81
21 pouces 0.95
3 pouces 1.07
31 pouces 1.4>
4 Pouces 2.12

Même escompte que pour toutes les
charnières d'acier poli.

FERRAILLES
La .lbý

Cuivree. fort et fil de cuivre o.oo o.îî
Cuivre mince et fonds en

cuivre O.004 0.09
Laiton rouge fort 0.00 0.10
Laiton jaune fort o.oo 0.o8
Laiton mince o.oo 0.06
Plomb 0.02J 0.021-
Zinc 0.o0 0.03

La tonne
Fer forgé No 1 0.00 12.50
Fer fondu et débris de

machines No 1 o.oo 16.00
Plaques de poêle 0.00 12.50
Fontes et aciers malléables 0.00 9.00
Pièces d'acier 0.0o 5.00

La lb.
Vieilles claques 0.00 0.00

-PLATRE

Plâtre mêlé de sable, f.o.b., au char 5.50-
Plâtre dur (Hard Wall), f. o. b., 2o

tonnes et plus 1o.50
Plàtre pur (Plaster Paris, en bi-

QUE3BBSC STEÂAMSHP WO., LIUILTE»D.

Allez aux Bermiudes
Le Steamer "Sueemdiaa.' à double hélice, so.îsi tonnes de déplace-

ment quittera New-York chaque mercredi à zo na a.ni Signaux sous
marins. télégrapbie ans fil, orchestre. Voyage Record. 30 beres 20

lieutas. Le plus rapide, le stmdn et le seul! steamer déb sqat
sespasaer aux quais aux s astaeedma.LeSta r

*Ortava " 0.06J tonnesi de depiacunent. quittera New-York chaque
ard& à10.00 am. Billets interctangeebles avec la R. M. S. P. Co.

ANTILLES
La mouveau steamer "Gulaa' et auttes steamers, quittent New.Vork

toutes les deux Samedi& pouar SI-Tbomas, Ste-Croix. St-Chi topbe, Anti.
gu, la Guadeloupe. la Dominique, la Martliniquie. Ste. Lucie, la Barbade
et Demerare.

Pour reuseigiemeut complets s*adresser à W. B Henry', àlf6 rue Si.
jaqes; W.-.Cecr r u tJacques ; Th&. Cook & son. 530 rue, tt -
e ne-Ouest ; Houe & Rivet 9 Boulevard 8i.Laurent. ou à J. G.

Drock & Co., s i rue des Commissaires, Montréal, Quebec Stesmahbip Co..
Quebec.

Le banc exrae solide et
téasutile iuab46 ici est fait
de bols de bébéà.

La iiàet les pièces du
dossier sont selldementvissds
au Cidredp" l
No. 0 3% pieds delenasvue
Demande notre catalogue «D'

Nous fabriquons ausési les
célébres Escabeaux "Hercu-
les." Eceflues Extension par
caie. Dalancoires. pour p.

leuses. Clalss pliantes, et gindrelment toa» les meubles Pour
viransa et parterre.

The Stratford Manufacturing Ço., Limited
STRATFORD, Ontario.
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La Laveuse "Blue Belle" de Maxwell
Fa. Et une laveuse qui travaille remarquablement vite et fa 'cilement, à mou.
vement alternatif. Lorsque la cuve fonctionne dans un sens, la table
à friction tourne dans le sons opposé. Cette double action qu'on ne trouve
que dans les machines "'BLUE BELLE", économise beaucoup de temps.
Les ressorts à réaction double et les coussinets sur billes contribuent à en
rendre l'actionnement facile. La cuve a le grain du chêne et le câdre en
acier-cornière 1dst fini à l'aluminium.

DEMANDEZ NOTRE CATALOCUE DE LAVIEUSES

DAVID MAXWELL & 80N89 0 St Mary's, Ont
AGENCE A MONTREAL 440-448 Rue St. Paul.

LA CONSTRUCTION
Durant *la semaine terminée le 29 mars,

la ville a émis 48 permis de construire
au coût total de $68,450 pour les nou-
velles constructions et de $21,145 Pour
les réparations.

Les chiffres ci-dessous en indiquent la
répartition par quartier et donnent le
coût approximatif de chaque construc-
tion, moins les détails des permis au-
dessous de $î,ooo.

.Quartier Coût

Ahuntsic
Bordeaux
Emard
Est
Hochelaga
Lafon taine
Laurier
Mont-Royal
Notre-Dame de Grâce
Ouest
Papineau
Rosemont
St-penis
St-Georges
St-Jacques

B1rjnlaptiste
St- Lauren t
St-Louis

$3.400

2,500o

16jici

400
700

1,200

7.200

7,150

1.500

200

5.500

ý2,36c0

27,700
150

350

5,875
2,300

4,100

St- Paul

Total
Rue De Normanville, quartier St-De-

nis; i maison, 3 logements, 2 étages, 3e
classe; coût prob. $3.500. Propriétaire,
Astrofsky, B.. 1848 Papineau.

Rue Sanguinet, quartier St-Jean- Bap-
tiste; i maison, 3 logements, 3 étages,
3e classe; coût proh. $3,500. Propriétai-
re. Pettigrcw. P., 887 Sanguinet.

Rue Clovis, quartier Emard; 3 mai-
sons, 5 logements, 3 étages, 3e classe;
coût prob. $9.000. Propriétaire, Russe,
Ant.. Clovis et Orchard.

Rue Boyer, quartier St-Denis; 2 mai-
sons, 6 logements, 3 étages, 3e classe;
coût proh. $6.ooo Propriétaire, Garnier,
C.. Lac Wîindiga, Co._Labelle.

Rue Beaumont, qùarTtr Bordeaux; 2
maisons. i entrepôt. i étage, 3e classe:
coût pro>. $2.500. Propriétaire, General
Fire Extinguisher Co., 175 McCord.

Rute Clovis quartier Emard; i maison,
i magasin, i logement, 2 étages, 3e clas-
se; coût prob. $2.ooo. Propriétaire, Poi-
rier, JoÉ. , 157 Clovis

Rue Dorion, quartier Papineau; i mai-
son. 2 étages. YC classe; coût proh.
$2.500. Propriétaire, Crépeau, Alb., 109
St-Timothée.

Rue de Razilly, quartier Emard; i
maison, i logement. 2 étages, 3e classe;
coût prob. $î,5oo. Propriétaire, Houle,
Télesphore, 245 Beaulieu,

Rue Duncan, quartier Emard; i mai-
son, 3 logements, 3 étages, 3e classe;

coÙt Prob. $3,200 Propriétaire, Duquct-
te & Prunier, 147 Duncan,

Rue St-André, quartier St-Denis; i
maison, i logement, 2 étages, 3e classe;
cout prob. $2.200. Propriétaire, Tamma-
ro, Michel, 2553 St-André.

Chemin Côte des Neiges, quartier
Mont-Royal; i maison, 1 logement, 2

Frappez Levez Enfoncez

Le dàbut La fi

Vol. XLVI-No 14.



La progression du Dominion ouvre un marché plus vaste et nos mar
chandises sont les mieux établies dans leur ligne. C'est une bonne raison

por enr es RECLES KT GALLONS DE MESURE

Onls eane /.IsU FKeDt aifacin asn fisa'aaa
Ils annonceront tout votre stock.

CATALOGUE SUR DEMANDE.

77,,(gNUl«'OFAffjAAT

LA PRINCIPALE DIFFICULTÉ qui se présente à l'homme inexpérimenté entrant dans l'Assurance-Vie, fl
c'est de trouver des hommes Bons à Assurer. Cette difficulté disparait quand vous travaillez pour
une Compagrnie Iudustrielk, dont les débits sont une mine inépuisable à la fois pour les affaires
ordinaires et les affaires industrielles..1

THE UNION LIFE ASSURANCE COMPANY
*URiuEA.cHE A% TORONTrO, CAN.

Mmu de poe.u de VOIR* au Cameda que ds u auve Cauu.amh Caaahmu

LES personnes qui achètent le Ciment "Canada" chez vous sont de celles
dont la clientèle pour les autres articles est aussi des plus précieuses.

Le fermier qui se sert du béton pour les améliorations sur sa ferme est à n'en
pas douter un homme éclairé, progressif et prospère. Sa clientèle est pré-
cieuse. De tels fermiers savent que

LE CIMENT CANADA
est le meilleur cimént à employer dans les travaux de ferme. En tenant le
Ciment "COanada",vous pouvez attirer la clientèle de zette classe très désirable.
Non seulement ces personnes achèteront leur ciment de vous, mais aussi
beaucoup d'autres articles de nécessité journalière.

Canada Cernent Company Liinited
Bureau des ventes ià

MONTREAL, TORONTO, WINNIPEG. CALGARY.
Commandez au bureau le Plus proche, de chez vous.

SN ECRIVANT AUX ANMONRCEU. RS, CITEZ "LE PR=X OOURANIW
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Notre ligne de-Poêles "'Tortue"
est complète sous tous les rappoits.

TA plus rEceMte addition tst le No 4 avos un grand
fourneau-en acier.

Si voua ne tetez pas déjà les poèles, nous espérons que
vous admettrez l'opportunité de voua procurer des échan-
tillons de ceux-ci. Il vous sera profitable de les avoir en
miagsin.=,,

* Lk!crivez.nous pour les prix et autres infoimations.

The Jas. Smart Mfg. Co., Limited,
iW z IBROeKVILLE, Ont.

étages, 3e classe; sout prob. $7,ooo. P ro-
priétaire, McKenna, Jas., 686 Chemin
Côte dems Niges.

Rue St-Laurent, quartier Laurier; 2
maisons, 3 magasins, 6 logements, 3
étages, 3e classe; coût prob. $7,000. Pro-
priétaire, J. Frank, ioi De Normanville.

Rue Beaulieu, quartier St-Denis; i
maison, i logement, 2 étages, 3e classe;
coût prob. $2,2oo. Propriétaire Wilde &
Hébert, 3715 Boyer.

Rue Christophe Colomb, quartier St-
Denis; 1 maison, 4 logements. 2 étages,
3e classe; coût prob. $2,5oo. Propriétai-
re, Despatie, Roch, SU Daniel.

Rue St-André, quartier St-Denis; i
maison, 1 nrpt 3 étages, 3e classe;
coût prob. $.50.Popriétaire. Sabou-
rin, H. & CO., 2543 St-Hubert.

Ave Molson, quartier Rosemont; i
maison, 2 logements, 2 étages, 2e classe;
coût prob. $2,300 Propriétaire, Huard,
Louis, 4 14 Cuvillier.

Rue St-Laurent, quartier Ahuntsic; i
maison, i magasin, 2e classe; coût prob.
$3,ooo. Propriétaire, Paiement, H., 128
St-Pierre.

Rue St-André, quartier Lafontaine;
rép. 1 maison, i étage, 3e classe; coût
prob. $i,2oo. Propriétaire, Langlois,
Mend., 424 Sherbrooke Est.

Rue Beaubien, quartier St-Denis; rép.
i maison, i logement, i magasin, 3 éta-
ges, 2e classe; coûit prob. $2,300. Proprié-
taire. Banque d'Epargne de la Cité et
du District de Montréal, i8o St-Jacques.

Ave Papineau, quartier St-Denis; rép.
imaison , 1 logement, i étage, 3e clas-

se; coût prob. $1.400. Propriétaire, Le-
vinson, T., 2290 Papineau.

Rue Emery, quartier St-Louis; i mai-
son, 4 logements, 2 étages, 3e classe;
coût prob. $4,ooo. Propriétaire, Lauzon,
Ulric, 12 Emery.

Chemin Queen Mary, quartier Notre-
Dame de Grâce; rép. i maisoO, 2 loge-
ments, 2 étages, 3e classe; coût prob.
$i,500. Propriétaire, Archette, Louis,
Chemin Queen Mary..

Ave Papineau, quartier Pap ineaiq; rép.
i magasin, i magasin, 2e classe; ,cout
prob. $3,ooo. Propriétaire, Dubois, 0.,
191 Amherst.

Rue St-Hubert, quartier St-Denis;
rép. r maison, i logement, i étage, 3e
classe; coût prob. $r,ooo. Propriétaire,
Filteau, Odilon, 231 St-Hubert.

MANtTPACTURIERS DE

Vâlcu Pmr lafuts le s osier. A= "sole
pou chmbre de toilette a chase pour fuvafuos.

Exigez toujour la blarque de Commerce 'GINDRON."
DCUMD« LE OAVALOOUR DESIMRL

THLC GLNDRON MPG. CO., Ltd,
TORONTO0s, Canada.

L'homme qui pense pouvoir

réussir rien qu'avec ses idées sans

prendre avantage de celles des

autres ne vaut pas beaucoup mieux

eue celui qui croit tout savoir.

---------------------------------- --- ------

Vol. XLVI-No 14. LE PRIX COURANT, Vendredi, 4 Avril 1913.



LE PRIX COURANT, Vendredi, 4 Avril 1013. Vol. XLVI-No 14.J-

Courroies

Maple es Leaf
Copie d'un Témoignage de

ROSS EDGEWORTH,
Meunier,

TEETERSVJLLE MILLS, ONT.
--V'os courroies sont de tout premier ordre. Nous

en avons une en usage depuis six ans et elle est
encore bonne pour quelque temps."

Dominion Belting Co.,
UIMITED.

10 ]RUE ST-JEAN
MONTIREAL,

PAPIER
rouit

MIMEOCRAPH
Demandes à votre LIBRAIRE
la marqune "Northern Mâle,"
quaité ilupérieure pourPAPIER
A COPIE.

men.laoturé. par la

Com1pagnie des Moulins
DU NORD

278 rue St.PauI, Montréal.

vis MORROW
NOIX MORROW
FOREUSES.MORROW

Il n'y a rien de mieux fait nulle part. Insites pour que votre fourniseur
Voue donne ses artIelee fabriquée par "Morrowl".

THE JOHN MORROW SCNEW & MUT CO., LTD.
tngers.tl, Ont.

Théâtre National Français
Semaine du 7 Avril 1913

"As-tu vu la R'vue ?y
(par PIERRE CHRISTE et ARMAND RoBI)

matinée tous les jours.

1<11e .,t Urbain, quartier St- Laurent;
rvp. 1i maiscen. 2 lt)genlICets, 2 ttages, 2C

Da .e el. -,- )a d n'IICnl. St-Joseph.
l<xî Si Decnis, qluartier St-jean-Itap-

tistu; rép. 1 maison. 2 magasins. 2 éta-
ges. -,c cla.is< c4biit prohl. $-1.300. l'ro-
;prîi~re.r Pimil'<iiiii. L. G. A.. 1t56 St-

FERRONNERIE
(Suite de la page 41)

lue. 1%,i p~jeut dlire (lie les t ra\aux (le
e' ' st uet i si iit" 'rt antecs. (le iîîîme qlue

les njîat ns e tLr(leri'nt à cmeniicelr.
I ljà les tlt'el<itieN jq airs tle temps dou)ix
''nit ;<rt'i%''<«é line certaine activité dans la
demnde (le quelques articles, tel que
pleinture. clqbtis, outils., cou% erture. ci-
muent. etc.

Les besoins du cultivateur.
Les lies'b .ls lu cultiateur Sont plus

nombreux ýtu printemps. AXprès avoir pas-
se un hî%cr' presque dans l'oisiveté, il a
bcst'iui d'une variété: d'articles cil f er-
ronnerie. lorsque les travaux (le la ferme
recumnmencent au *printemps, il a b~esoiun
(le b)rochle à clôture pour former (le non-
veaux parcs à bestiaux, les clous pour
ses réparations. de la peinture pour re-
peindre ses voitures et ses instruments
aratoires, des matériaux de couverture
pour réparer ses bâtiments, des serrures
et une quantité d'autres articles. Il n'y a

1 as un seul eiiltîîateur qui n'a pas besoin
d'acheter de la ferronnerie aussitôt que la » .
uiî'e c-t t'',icIl appartient au détail-
lant cil ferrunric <'entrer sans délais
on ci''iuîmuucaîim avec les cultivateurs de
sa ;tr ' p 'tir 'lbtelir une quantité con-
>iclLraIde (le commînandes qui lui assure-
r' t < les Ilrr)liIts.

Il pecut rép'ugner à nombre de marchands
<l'atller solliciter (les commandes, mais si
l*"-n cni le h <al considérable que se
<l'utne le, niaions faisant affaires par la

î"'t.le- "'îu~d'argent fabuleuses dé-
peiefl,' 1) 'tir atteindre le cultivateur, il
m'ousil semble qu'il serait profitable pour le
marchand qui est sur les lieux, qui est
ci"nnu <le ses, client, qui peut causer avec
<<mx. leur exp<liquter le mérite (le tel article,
h uir démontrer les désavantages de cer-
tains autres articles. de visiter ces ache-
teirs probabîles et de les intéresser à
faire affaire avec lui. Les temps sont
changés, il n'est plus suffisant d'attendre
la clientèle, niais il faut résolument la re-
chercher. Le marchand entreprenant pour-
rait facilemieut sans beaucoup de dépense,
(lins le cotirs (le l'hiver, se renseigner sur
les; besoins futuîrs de ses clients probables.

Une tournée dans différents districts lui
apprendrait que M. Tétreau a l'intention
de peindre sa maison, que M, Benoit a dé-
c'dé <le' recouvrir ses bâtiments et qu'un
atre a b'esoin d'acheter dçs instruments

aratoires ou autres choses. Il peut ensuite
faire parv'enir des informations qui seront
très appréciées par ces personnes, en leur
faisant tenir des brochures ou pamphlets
traitant ipe:ialen'ent de ces articles, qu'il
peut toujours obtenir gratuitement en s'a-
dressant aux manufacttirièrs <le ces objets.
Ce système servira un double but, celui
(le rendre service à ses clients probables
en les renseignant, et ensuite en permet-
tant au manufacturier de faire valoir le
mérite de ses produits. Cette coopération
'serait sans aucun doute fort appréciée, et
par ses clients et par ses fournisseurs.

La c~onstruction.
Vient ensuite en importance la v'ente des

matériaux de construction. Ce commerce
commence avec beaucoup d'activité dés les
premiers jours du printemps, et se conti-
nue pendant toute la saison. Cette saisoni
devient de plus en plus longue, et lé
temps n'eýst pas éloigné où la construction
se contintiera toute l'année, tant il s'est
produit <le changements dans la méthode
de construire.

D)ans tous les cas les premiers jours de
beau temps sont un stimulant d'activité
pour la demande des matériaux de cons-
truction et-des lignes alliées.

L'importance d'obtenir les premières
commandes placées par les entrepreneurs
est eue le marchand peut, en y portant un

1
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MACHINERIE de CORDONNERIE
Pour tous Travaux depuis la Mise en Forme

jusqu'au Finissage.

M4RK

_77-1

Machines "Consolidated"
à monter
d'après la

Méthode Manuelle

Presses
à découper les

Modèle C.

9. s...

tiges

sES.

Machines Davey à

avec
bigorne

*Machines alfoncer les clous protage talon -.*Machines i Etamper,'à Charger, à Poser, à
sei GoIpr,: '~Verrer et à.inir les Talons4 vMacàhineg dio "ose màil' etr MI '4.

'ess -otil thr--Macines à CiJeÀter, à Pon4i el à Par -iér.claiies,à Entoiler los Preinièrês,
=15fl t -1:Machies N ser ls Oeillets --. Oeillets, Canbrillons, Brosses, etc.

nited Shge M- 1achinery Çoppany of Gariada
Rues Lagauchetière et Ste-Monique. - Montréal, Qué.
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FernereQuincaiierie, Pei*'htu res

et Vernis, Huiles, Vitres, Matéria'ux
de Construction, etc.

EN GROS SEULEMEN'T.

*.1 -.

,,ygours sont motuellement en .route .po.u.No Vis lite, Ilis vous o ffrironit le'dernières
nouveautés -de l'année.

y

RESERlÎEZ quelques minutes d'examen à leursRéohantiiions, oe ne sera pas du temps perdu
pour vous.

E UR ooileotion d'Partloles de Printemps est aussi
S.oomplète que possible* et présente un assorti.

ment des plus variés.

NOS prix ont été établis 'aveo soin, vous ne pou.
vez manquer de les trouver avéntageux et nous

espérons que vous voudrex .*bien nous donner la
fov.ofr- de vos, ordres, que nous remplirons à votre

J .0* . ~ .~............................................,

dtH.HEBERI &CI[@
IMPORTATEURS

f, . i? l L o.;

LIM ITE'E.
. 1

..297. et. 299, rue St-Paul,. UmMONTREAL.
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DEUX SOIES* REMARQUABLES

Les Passe-Partout CRESCENT OROUND
de SIMONDS)A DICNTS DE LANCEp LARGES. ET ETROITS

Vos-élienta payent volontiers double prix oà -aft 1eis eapxm-equ'ils savent qu'ils feront
- -deux fois l'ouvrage.des autres. 1%

Faites &Montréal. Commandez-les mai-nt enant à votre fournisseur.

Siinonds Canada Saw- Company, Limited
MONTREAL. ST. JOHN, VANCOU VER.

j ..IJ
LE

#tý',d ttetinconserver ces clients pen-
toute la saison.

Le ciment
-Un temps bien approprié. podr;.commcn-
:crà pousser la vente du ciment est bien

îe printemps. Le ciment est maintenant
.employé couramment dans presque tous
-î - genres de constructio'n.' Les' prfits

kf àalisés sur la vente du ciment, sans -être
*j qu'ils devraient être,. sont cependant
jis rémunérateurs qu'ilâ ie l'étaient l1es
**nées passées.
&;-,,ans bien des cas la manutention du

Jnentes peu dispendieuse. Nombreux
-Hernarinds--qui -livrent~ I -ciment

e!, botd desa chars et font ainsi un profit
È&x* de la marchandise qui n'a même pas

,nrenmagasin, e cultivateurs con-
-qseet-.es--avantages, qa~la peuvent re-

-irer de remploi» du' cîmeiçt, et son usage
'se généralise de pîus en plus.

RNSEIGNEMENTS COMMER-
CIAUX.

* (Suite de la page 35.)
Verrette à Alfred Giroux, Trois-Rivières;

* Ezéar Lacerte à joseph -f;arcpff,

ýGrand'Mère; Vve Ohêsime TDèziel à E
M.Se-Cyr4. Grand'Mère; -ArXbur Ferron

ýà E. Gélinas et D. Villemure, Grand'-
Mère;, Hector Huard à Charles Young,
Grand'Mère.; Arsène Ricard à. Aptony.

Lamxy,' LGrad'Mère; Antony Lamy à
Syndicat Lamy, Grand'Mère.

Obligations.
*Fidèle Rivard à Onésime Hébert, Ste-

.Flore; Henri. Beausoleil. à >4axine Dia.'
mond. St-Boniface; Adem Rivard u
chariste Rivard, Grafid'Mère; W;lf id,
Lacroix à Moise J. Ferron,.:Gran.fflèrÀe;
Ernest Bornais à Ernest Blanchette,
Trois-Rivières; Théodore Gaulin à Rév.
AIf. -Paquet., Ste-Flore;" >1 N..Casiette i
Alexandre Hélir, Trois- Rivières.

Contrats di'màrlges.
Arthur 'Bourassa à Jenne .dT S't-

Barnabé; Honoré 'Gélinas .J Marfe;Atha
PlaTrois-Rivières. -

Donations.
Wellie Gélinas à Nelson Gélinas,

Grand'Mre; On ig p = et uxor à
Evarite-ýVi*_-ý i "-Joséphine
Clément à Xavier Clément, Trois-Riviè-
res; Vve Jos. Vincent à Nap. Vincent,
Ste-Flore; Benjamin Lafreniere à Coin.
des. Eçoles de Sie-Flore.,-

Ômbéline Vallée à Adolphe. Thfia%-
deau, Shawinig4nfalîs. -

Vve Tel. Lymiburner à Abond &Ftè-
res, Trois-Rivières.

P. A. Gouin vs. J. E. Martel, Ste-Mo-
nique, $s6.oS; Adolphe Ricard vs. Wil-
frid Mongrain. Montréal, $22.55; Arthur

SSt-ýYves vs. Jos. Lévesclue,» La Tuquc,
,$2.45; J. N. Godin vs. P. L. Baril &'Cie,

Trois-Rivières, $28; The J.- S. *Nichols &
Co. vs. Harry Grenon, La Tuque' $9 40;
A. E. Désilets vs. Arthur Marineau,
Trois-Rivières, -$g;.; Vve- TeI.-Ly""nbnnqer
vs. Antonio Verrette, Trois-Rivières,
$22-30..-

Ve .ntes"par les Shéri-to
Du 4 ýu ii Avril 1913. 'j
Distilct d'Arthabaaka. :ji

-John.Poirier vs Arthur Allard. S.
Une terre faisant partie du lot 35 49~

canton Buistrode, avec bâtisses de4. s
cofistruites.' Ve»nte à la porte de l'é i1à-
de St-Valêre1' de Bulstrode, le 9 fi
191 1 iô1 heures a.m.

J'Ohn Poirier vs Moise Allard.
Ul. terrain lltisant partie du No 36rdii

.Canton 'de Bulstrode, avec bâtisses
su*s-coIl5tflhtés. Vente à la porte'jI
l'église de St-Valère de Bulstrod e,
avril J19!3, à zo heures a.m.

District de Chicoutir&l
J.a Banque MaIson vs Ernest LapU-

te et Henri Coté. t
La juste moitié du lot NO 3o du cal il

Bourget, avec bâtis ses et déptndance.
-juste moitié du lot No 29 dd- canton

~oum1get, avec bâtisses et dépettdatlée,.
Venj àla porte dc'I'é*lise de St-Chakf's

or5mée, -le 8 avril 1913, à i heÛre pàm.
.ku . n K., Gàgnon, curateur, et D pe

Vve Armand Brassard, faillie.
Un lot de terre No 2a-B-21 du can*~

de Jonquière, avec toutes les bâtis
dessus construites. Vente à la porte:-ýl4
l'église de Jonquière, le. 8 avril igie, à
10 heures a.m.t eglienti . pprécient un pa h

-quet -ý1en enveloppé. C'est aus ,»,
vral-lour le citadin qui rapportd,
les marchandises chez luit quf

-pousje-fermir--qWul-e met '
fond die-si chàrette.
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cent ans, les ALES et- le PORTER de W. DOW
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Vins et Liqueurs
L'OCTROI DES LICENSES

Et les moyens d'actions des adversaires des débits de
liqueurs

La dernière session des Commissaires des Licences,
tenue à Montréal le 18 du mois de mars, a été marquée
d'un incident qui devra avoir pour conséquence de porter
à réfléchir sérieusement les trop pieux adversaires du com-
merce des liqueurs alcooliques.

C'est en effet à cette session que les commissaires Cho-
quet et Bazin ont disposé du fameux rapport du plh fa-
meux encore J. H. Roberts, secrétaire de la Dominion Al-
liance. Dans ce rapport, on se souvient qu'il était question
de licences accordées à trois débits de liqueurs très impor-
tants de cette ville contre lesquels le dit J. H. Roberts de-
vait avoir et conserver des rancunes personnelles. De fait,
en préparant son rapport annuel à la Dominion Alliance,
dont il est le secrétaire on ne sait par quelle influence, il
alléguait que les trois licences en question avaient été ac-
cordées sans enquête et que, pour cette raison, l'Alliance en
devait demander l'annullation en appuyant sur le fait que
les hôtels ainsi licenciés à tort n'étaient pas tenus confor-
mément' à la loi.

Le rapport dont il est question ici n'est pas le premier
qu'ait soumis J. H. Roberts à son Association, mais ce de-
vrait être son dernier si la Dominion Alliance tient encore
un peu au respect des personnes qui, au début de sa forma-
tion, avaient cru devoir lui accorder leur confiance.

Après les déclarations officielles des commissaires Cho-
quet et Bazin, deux hommes dont l'honnêteté ne saurait
être mise en doute, il n'est plus permis de croire à la sin-
cérité du citoyen Roberts. Au contraire, il faut, en dépit de

stout, reconnaitre qu'il s'est ravalé au rang des plus vils ca-
lomniateurs en s'attaquant de propos délibéré à l'intégrité
des,commissaires dps licences et en essayantde détruire la
.réputation d'hommes d'affaires très connui 'dans le public
comme des. citoyens. respectables et respettés.
. Les -commissaires, nous devons le dire à leur louange,

n'ont pas jugé à propos de mettre des gants blancs pour
remiser à sa place le menteur attitré de la Dominion Allian-
cec -

M. le juge Choquet, le premier à se prononcer sur la
question, a déclaré d'autorité que chacune des licences ac-
cordées aux hôtels Alberta, Café Parisien et Grand Hotel,
La été uprès enquête et le .secrétaire Roberts, mis en cause
n'a jamais pu apporter devant la commission une seule preu-

*ve de ce que les hôtels n'étaient pas tenus conformément à
la loi. En portant ces accusations, le nommé Roberts s'est

inscrit en faux contre la vérité, il a honteusement menti,
en d'autres termes, car il a été incapable de prouver que les

permis avaient été accordés hors sa connaissance. Loin de

là, ils l'ont été après que lui-même se fut déclaré incapable

de prouver une seule de ses allégations fantaisistes contre
ces hôtels. 1

De son côté, le juge Bazin a déclaré que les allégués du
citoyen Roberts étaient faux, mensongers et malhonnêtes.
La Dominion Alliance trouvera-t-elle que cela suffit pour
que le public cesse d'avoir confiance en celui qui, depuis
quelques années, se couvre du nom d'une association jusque
là respectée pour commettre les plus sales bassesses? Nous
l'espérons. Le public éclairé a toujours admis que la Domi-
nion Alliance avait sa place marquée pour les fins qu'elle
s'était démarquées au début de sa formation, c'est-à-dire
mettre un frein aux abus. Mais le même public a le droit de
penser autrement, du jour où cette association confie ses
affaires à un cuistre tel que le dit Roberts, un menteur et
un malhonnête comme l'ont dit les commissaires. Depuis le
moment où ce triste sire est entré en scène pour le compte
de la Dominion Alliance, celle-ci a graduellement baissé
dans l'estime des honnêtes gens ; mais le dernier coup qui
vient de lui être porté pourrait bien être mortel. L'Associa-
tion est sortie de son rôle; elle a empiété sur un domaine
qui n'est pas le sien et elle a, de ce fait, encouru et mérité
la disgrâce de la société tout entière. Son rôle primitif, nous
l'avons respecté, car nous aussi nous sommes opposés aux
abus et nous voulons leur répression. Mais nous sommes
aussi bien déterminés à combattre par tous les moyens lé-
gitimes tous les clandestins empiètements sur le domaine
commercial honnête et tous les mouvements rétrogrades.
L'oeuvre de la Dominion Alliance, entreprise par lès soins
du sieur Roberts, est une oeuvre rétrograde, un obstacle au
progrès, et tous les gens bien pensants s'uniront pour la
combattre. D'ailleurs, les remarques des commissaires dans
la cause particulière dont il est question ici, devront suffire
à faire comprendre qu'il est grandement temps de mettre
fin aux agissements de ceux qui, pour satisfaire des caprices
qu'ils doivent à une nature toute particulière, ne reculent
deyant rien, franchissent toutes les limitle'.pður arriver à
faire du, tort, à nuire et à' démolir. Beaucoup se demandent
pourquoi les partisans de la prohibition se disent .tousanimés
d'un grand zèle pour le. bieg-être de la sociétë?' A moins
que d'être volontairement aveugles, ils doivent .se rendre
compte du fait due leur malencontreuse et inutile: interven-
tion dans la question des licences n'a aucun des résultats
escomptés par eux. Ils.peuvent démolir tous les hôtels; ils
n'aboliront jamais l'usage des liqueurs. Tout ce qui les at-
tend, le jour où ils auront-réussi à détruire les hôtels (jour
qui est encore assez éloigné, espérons-le), c'est là-.satisfac-
tion d'avoir élevé un obstacle de plus, un obstâcle insur-
montable au progrès, à l'avancement matériel -de leur; ville
ou de leur province. Il n'y a rien d'étonnant à ce que les lé-
gislations prohibitives rencontrent si peu de faveur chez les
populations éclairées et progressistes de l'Ouest canadien.
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LA SITUATION VINICOLE.

L'année dernière, la situation vinicole nous ayant paru
inévitablement à la hausse, nous n'avions pas craint d'en in-
former nos lecteurs dès le début de la campagne. Cette an-
née, en raison d'éléments nouveaux, dont nous ne pouvons,
dès naintebant, apprécier la valeur, nous ne pouvons nous
affimer aussi catégoriquement sur une opinion quelconque.

Pour aider nos lecteurs dans leurs prévisions, nous nous
permettrons de leur signaler les arguments qui peuvent avoir
une influence sur les cours, aussi bien dans un sens que dans
l'autre.

Parlons d'abord de ceux qui ne semblent pas militer en
faveur de nouvelles hausses:

Y' L'année dernière avec des prix à la consommation de
35 et 40 centimes pendant 7 à 8 mois et avec une moyenne
dans l'a'née <le 40/45 centimes, il a été livré ei payant les
droits 40,930.891 hectolitres et avec des prix d'achat à la pro-
priété de i8 à 2o francs dès le début de la campagne et une
moyenne dans l'année de 28 francs l'hectolitre, les emplois
non contrôlés se sont élevés à 14,761,835 hectolitres. Puis-
que dès le début, on vend cette année 45 et 50 centimes, c'est-
à-dire io centimes plus cher, la consommation payante n'ab-
sorbera-t-elle pas moins? De même pour les emplois non
contrôlés, ne seront-ils pas inférieurs à ceux de l'année der-
nière, puisque dès le début de la campagne la propriété vend
son vin 5 et to francs par hecto plus cher?

2° L'acidité, la verdeur d'une grande quantité de vins,
ne sont-elles pas susceptibles de déplaire à la consommation
habituée aux vins tendres et souples? Cette dernière ne les
délaissera-t-elle pas? Dans quelle proportion?

3' Pendant les deux premiers mois de l'année présente
les livraisons à la consommation payante n'ont guère été su-
périeures à celles de l'année dernière. Or, il n'est pas dou-
teux que le stock-consommation était beaucoup plus réduit
au commencement de la présente campagne qu'il ne l'était
l'année dernière. La consommation, proprement dite, a donc
été inférieure. Dans quelles proportions? Le restera-t-elle
par la suite? Il sera intéressant de suivre cette consomma-
tion tous les mois.

4 . Les importations exotiques ne vont-elles pas, cette
année. atteindre un chiffre très élevé? Beaucoup, craignant
<le ne pouvoir s'approvisionner en Algérie, en raison (le l'an-
nonce, dès le mois d'août. de la réduction de récolte, ont
passé (les marchés importants en vins exotiques. Quel sera
le chiffre les importations? En 910-roit elles furent de
2.300,000 hectolitres, l'année dernière, elles n'atteignirent pas
un million d'hectolitres.

5' Les disponibilités totales (France et Algérie) sont
<le 3 millions t'/ plus élevées que l'année dernière. Certains
croient à tort qu'elles sont supérieures à celles <le l'année
dernière (le plus <le io millions d'hectolitres (voir à la colonne
14 le renvoi 5).

6' Faut-il signaler comment le papier du commerce des
sins est surveillé en Banque?

Passons maintenant en r'evue les arguments qui semblent
écarter tout danger de baisse.

1° Les stocks propriété et commerce, au ier octobre
1912, étaient inférieurs de i million ' d'hectolitres par rap-
port à ceux de l'année dernière, déjà réduits à la dernière
ex.pression.

2° En même temps qu'il y a plus de volume que l'année
dernière, il y a certainement moins de degré alcoolique cette
année. Dans les années de haut degré, le motlllage a plus
de chances d'être opéré. Au contraire. dans les années de
faible degré, comme celle qui'nous occupe, les vins à haut
degré peuvent surtout être appelés à remonter les petits vins
qui, eux, font volume dans la déclaration.

. 3° Contrairement au commerce qui ne doit compter que.
sur ses propres forces, épuisées par ces dernières mauvaises
années, la propriété argentée et de plus aidée par les caisses
de Crédit agricole, est plus qu'auparavant en état -de résister
à un moment de calme qui, il y a quelques années, la mettait
à la merci du commerce.

4° Il semblerait que le commerce est enfin décidé à re-
constituer en partie son stock, puisqu'il est moins convaincu
des bas prix, ce qui le prouve ce sont les achats sur 3 et 5
ans qu'il tente de faire. A titre de renseignements, le stock
commercial, il y a quelques années encore, allait de 15 à 17
millions d'hectolitres et celui de la propriété de 6 à ro mil-
lions, soit de 21 à 27 millions pour les deux réunis, tandis
qu'ils atteignaient ensemble au ier octobre dernier à peine
ii millions 3/2 d'hectolitres. Mais pendant que le commerce
hésitera moins à reconstituer son stock parce qu'il croit-
moins aux bas prix, la propriété de son côté craindra moins
d'aborder la campagne suivante avec un petit stock, con-
vaincue qu'elle est, elle aussi, que des bas prix ne paraissent
pas possibles avant longtemps. Dans ces conditions, il sem-
blerait que l'offre n'encombrera jamais beaucoup le marché.
Les faits ne nous en donnent-ils déjà pas une preuve? De-
puis le commencement de décembre, la demande s'est beau-
coup ralentie, mais l'offre n'a pas augmenté pour cela, au
cpntraire. , .

5° La consommation semble s'habituer maintenant à la
cherté des vins, comme elle a accepté la cherté des autres
denrées. Nos lecteurs sont mieux placés que nous pour sa-
voir, si les prix à la consommation restant à 45 centimes, la
consommation continuerait sur la même des deux premiers
mois. Les prix sont en ce moment- à 45 centimes, il semble
qu'il y ait beaucoup de chances pour qu'ils y restent, du moins
pour un assez long temps. La solution du problème vinicole
de cette année se trouve dans la réponse à ce paragraphe. -
De "L'Epicerie Française".

NOTES LOCALES

Avec une augmentation de 400,000 de population à Mont-
réal depuis 1893. le nombres des licences est inférieur par 18
à ce qu'il était il y a 20 ans, selon le rapport publié dernière-
ment par M. Alexandre Archambault, greffier de la commission
des licences. En 1893, la population de Montréal se chiffrait à
2oo.ooo et il y avait alors 40o endroits publics licenciés pour la
vente <les spiritueux. En 1905 et 19o9, douze municipalités de
banlieue, qui comptaient ci tout go hôtels et buvettes, furent
annexées à Montréal. mais depuis 1893, la commission n'a cessé
d'éclaircir les rangs parmi les détaillants de liqueurs; si bien
que, aujourd'hui, on n'en compte plus que 472 licenciés.

* * *

Récemment, à ses appartements du Linton, est dézédé M.
Thomas Molson, à l'àge de quatre-vingt-un ans. M. Molson
naquit à Kingston, Ontario, en 1832 et fit son éducation-à Mont-
réal. Plus tard, il entra dans le commerce de brasserie, et de-
vint l'un des membres de la maison Molson. établie aujourd'hui
depuis 126 ans. En 1877. il partit à Portland. Orégon, où il se
livra à la culture du houblon. Après avoir passé quatorze ans
dans cette industrie.. il revint à Montréal où il vécut hors de
toute relation commerciale. Il était le père de M. F. W. Molson
et de M. H. Markland Molson qui périt victime du naufrage
du,"Titanic."

* * *

Le major G. R. Hooper. de la National Breweries. Ltd., et
Mme Hooper, sont en voyage pour deux ou trois mois par
le continent européen et dans les Iles Britanniques.

Le parti favorable aux licences à Windsor Mills a rem-
porté la victoire par une majorité de cinq votes sur le pré-

Vol. XLVI-No 14.



Vol. XLVI-No 14. LE PRIX COURANT, Vendredi, 4 Avril 1913.
Vol. XLVI-No 14.

Cette Marque Célèbre Xise en

EST EN VENTE DANS LE MONDE ENTIER
C'est la. Quintessence même du
Seigle et du Blé d'Inde mélangés.

FABRIQUER PAR

J.P. WISER & SONS, IIMITED
Prescott Ontario

"NEW-YORK" 'CANADA"

y .

MONTREAIL

www -------------

5,LE PRIX COURANT, Vendredi, 4 Avril 1913.

Verrerie.et Vaisselle,
coutellerie.

Vaisselie à Bords Doubles, lmons.
sable et Vitrifiée, de la

Poterie "RIDGWAY".@
Noua ferons des décors spéciaux, sous émail, en COU-

leurs, pour convenir à la décoration de toute Salle à Dîner.

Non Prix sont garantie.
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Montréal.>

M. A. N. BRODEUR, Gérant Général.
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T6Iéph. Bell, Main 2424, 1804, 7400, 2787;
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bscie qui devait décider du sort des deux hôtels existant

dans' cette localité.
La lutte a éte vive et des deux côtés on a travaillé avec

ardeur. Sur 4op voteurs inscritb sur les listes, 347 ont vote,

dont 371 contre et 176 pour les licences.

Des lettres-patentes viennent d'être émises, incorpor':nt S.
Il. Townsend, Limited, pour les fins suivantes: Pour manufac-

turer et produire par la distillation, la fermentation, le brassage,
l'extraction, le mélange ou par tout autre procédé, toutes sortes

de vins, spiritueux, liqueurs, breuvages; pour manufacturer,
embouteiller, acheter, vendre, importer, exporter et faire le
commerce en gros ou en détail des vins, spiritueux, liqueurs

et breuvages de toutes sortes, alcooliques ou non.
* * 0

M. G.-Gordon Weir, de la maison Hill, Thompson & Co., de
Montréal, est dans l'Ouest en tournée d'affaires.

M. HarryAnetzniger, représentant de MM. W.-R. Wonham
&Sons, <le Montréal, était à Winnipeg ces jours derniers.

* 0 *

M. David Law, de la maison Law, Young & Cie, de Montréal,
était de passage à Winnipeg il y a quelques jours.

* * *

M. O'Meara, représentant de Lawrence-A. Wilson Co., Li-
mited, <le Montréal, a visité l'Ouest du Canada dernièrement
dans l'intérét de la maison qu'il représente.

0*

M. C. Fougeront, gérant du département des exportations
<le la maison I. Sauvion & Cie, de Cognac, France, est au Ca-
nada pour quelques semaines.

*, a

M. W. Niessen, l'un des associés de la maison Les Fils de
F. Schmidt, Bordeaux. France. est au Canada, dans le but d'in-
troduire ses marques de Clarets.

s * 0

Les statistiques démontrent que l'exportation du whisky
canadien pour les huit mois finissant le 30 novembre 3032, s'é-
lève à la somme de $636,895.o, soit une augmentation de $303.-
500.00 sur la période correspondante de l'année précédente.

* *

M. J. Cleghorn, l'un <les directeurs de la maison John
Hope & Co.. de Montréal, était dle passage à Winnipeg le mois
dernier. M. Cleghorn a visité les principales villes de l'Ouest
dans l'intérèt de sa maison et rapporte que les conditions lo-
cales sont assez satisfaisantes.

* *
*

L'importation au Canada des vins et liqueurs pendant les
huit mois finissant le 30 novembre iia se chiffre à la somme
de $4,201,489.00, soit une augmentation de $750.239.oo sur la
période correspondante de l'année igi.

LE NOUVEAU REPRESENTANT DE BOIVIN, WIL-
SON & CIE

M. Charles-H. Fraser. qui pendant plusieurs années a re-
Présenté la Distillerie Corby dans l'Ouest. vient d'abandonner
cette position pour . accepter la représentation de la maison
Boivin, Wilson & Cie, les importateurs de vins et liqueurs bien
connus de Montréal. Il couvrira le territoire qui s'étend de
Winnipeg à la7 côte du Pacifique.

Recettes du Revenu de l'intérieur, janvier 1013
Division Malt spiritueux

Toronto .................. 2653.6 $o2o.o
Hamilton ..... 36380 28.388.03
London ........ 4o6.o 8,71068
Guelph ...... 9,926.8 26.16.85

Stratford .
Brantford .

Windsor .

Ste-Catherine. .
Owen-Sound
Port-Arthur
Peterborough
Belleville......
Kingston .. .. ..
Perth .. .. .. .. ..
Prescott.......
Ottawa........
Montréal .. .. ..
Trois-Rivières
Sherbrooke.....
St-Hyacinthe
Joliette .. ......
Québec .. .. .. ..
St-Jean.......
Halifax.......
Winnipeg......
Calgary ........
Vancouver......
Charlottetown
Victoria.......
Moose-Jaw.....

5-250-00

2,184.00

3.864.84
.. .. .. .. 900.00

28,422.69

90.00

798-00

4,126.51
î.8oo.oo
3,148.56

14,370-15

3.949.63
2,223.00

2,z634J34

3,63814
44,.0è2.45,

1.023-9&.

11,675.51

9,562.62
22,418.1e

147,846.34
4,923.07

10,366.14

31,944-14

14.6eQ93
3,795-31

91,958.59

13,620.72
21,641.68

SURVEILLEZ VOS VITRINES.

Un détail important du commerce en détail, que plus de
quatre-vingt-dix pour cent des marchands négligent, c'est
l'étalage approprié de leurs grandes vitrines de devanture.
Cette négligence, en plus de ce qu'elle dénote un manqpe
absolu de sens artistique, est souvent la cause d'une perte
pécuniaire du fait que les vitrines de la'devanture d'une mai-
son d'affaires portent un air d'insignifiànce qui sied très mal
au commerce.

L'étalage bien fait des vitrines attire la clientèle partout
et toujours, et tous les autres genres de commerce que celui
des vins et liqueurs le pratiquent dans ses moindres détails.

Les grands magasins à rayons payent des milliers de
dollars en salaires à leurs étalagistes qui ne font rien autre
que leur travail des vitrines.

La devanture a autant d'importance pour le commerce
des liqueurs que pour les autres commerces, et elle compte à
l'actif d'un propriétaire tout comme la glacière et les autres
fournitures de première nécessité.

Dans tous les cas, un marchand paye un loyer pour l'es-
pace de sa vitrine. Pourquoi ne pas faire en sorte que cet,
espace rapporte suffisamment pour payer ses dépenses.

Une vitrine éloquente est celle qui rapporte des profits à
son propriétaire. Ainsi, chaque marchand devrait rendre ses
vitrines éloquentes pour le public, puisqu'il est en affaires
pour gagner de l'argent.

L'étalage doit être attrayant et on doit le transformer
fréquemment sans jamais lui faire perdre de son caractère.
De cette façon on attire l'attention des passants et on laisse

... entendre que la maison n'a pas cessé d'exister. Par l'appa-
rence de la vitrine, le nouveau client ou l'étranger jugera du
genre d'affaires transigées à l'intérieur du magasin.
% L'attrait par excellence pour une vitrine, c'est la pan-
carte; et si vous voulez qu'elle soit éloquente, vous devez la
faire très voyante.

Pourquoi un acheteur va-t-il chez vous plutôt qu'ailleurs?
C'est que votre étalage l'a frappé davantage. Etablissez donc
la 'concurrence par la démonstration; c'est la moins dispen-
dieuse et la plus profitable.
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"LB LONDON DRY ORIGINAL,"

ABSOLUMENT LE PLUS FIN I

J. I. DOUGAS & Co., Seuls Agents au Canada, XONTRBAj,.

SE DISTILLATEUR DE..JOSEPH E ARM Fins Whiskies
WATERLOO, €ANADA

"Old Times," "White. Wheat," "No 83 Rye," "Star Rye".
MEAGHER BROS. & CO., Limited, Age.ts, mS.

L'INFLUENCE INDUE
Wuew - - - - - - - - - - -

Le règlement prohibitionniste récemment adopté par
le conseil de la municipalité de Baie St-Paul, a été ;nnulé
par l'honorable juge Letellier, siégeant en Cour Supérieure,
à cause de l'influence indue exercée par le curé de la parois-
se.

Ci suivent quelques considérants du jugement:

Cornsidérant que, du haut de la chair, en l'église parois-
siale de Baie St-Paul, le curé a menacé le village de la ma-
lédiction du Ciel si la licençe en question était accordée, dé-
clarant qu'il y aurait des tremblements de terre dans le pays
et expliquant la parabole de l'Enfant Prodigue, il dit que,
contrairement à celui-ci, le peuple ne serait pas- secouru au
dernier jour.

Considérant que, après l'inscription de la reguète au
conseil municipal et avant le jour fixé pour la votation, le
curé organisa une retraite prêchée par les Pères Rédempto-
ristes dans le but de préparer les électeurs à voter sur le dit
règlement prohibitif.

Considérant que, durant cette retraite, et surtout au
cours de deux sermons, le prédicateur, en présence du curé
et de toute la paroisse, a déclaré que ceux qui voteraient
contre le règlement commettraient un péché mortel, qu'on
leur refuserait les sacrements et que, s'ils se présentaient à
confesse on leur refuserait l'absolution, ajoutant que, dans
les questions de licence, ni le maire, ni les conseillers, ni
les électeurs n'avaient à y voir et que cela était du ressort

des curés et des évêques.
Considérant que ces menaces furent mises à effet au

8089 H IER 91

BOUCHONS
Coupis à la main et à la machine.

Marchands de Capsules pour bquteilles, de
Broches d'embouteilleurs, d'Etain en feuilles,
de Fournitures pour Brasseurs, etc., etc., etc.

,g29 MO FoNL 088I. U iras,,r119ag, Moniral
Telepbesu: E DUL a&

confessionnal, que l'absolution fut refusée à tous ceux qui
refusèrent de promettre qu'ils voteraient contre le règle-
ment.

Pour ce et d'autres raisons, le savant juge a cru devoir
déclarer qui le règlement est nul et sans effet.

A la suite de la campagne faite en chaire, le conseil
municipal se prononça contre le règlement de licence. Sub-
séquemment, toutefois, un nouveau conseil fut élu qui ac-
corda une licence d'hôtel dans la paroisse avant que la dé-
cision de la Cour n'annulât le règlement.

GIN de
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INGENIEUX ET SIMPLE

Le vendeur illicite de liqueurs, le grand ami de la pro-
hibition. l'aide de qui l'Alliance a réussi à remporter de
nombriuseq victoires, invente des moyens de haute ingénui-
té pol)r pdser en contrebande le stock qu'il destine aux en-
droits où,4 vente .licenciée est prohibée, Le dernier truc,
qu'on vient de découvrir à Porcupine Sud, mérite la palme,
comme nouveauté. Les autorités avaient été informées et,
avisant une femme qui descendait du train, découvrirent
qfell portait un faux-buste en tôle galvanisée et qui ne
contenait .pas.moins de deux gallons de whisky. Elle portait
aqisi une sorte de ceinture de sauvetage contenant un au-
tit gallon de la liqueur de feu.

La police a bien confisqué le whisky mais a laissé la
fem'nte en libérté. .3

NOUVELLES DE COGNAC, FRANCE

L'année a mal débuté pour le commerce du brandy à
ognac., La plupart des branches de cette industrie ne jouis-

'lnt pas du degré d'activité ordinaire à cette saison de l'an-
liée. Il n'y a pas de doute que la lenteur de la demande de-
Quis le commencement de 1933 est'due d'abord, à l'arrét mo-.ientané les affaires qui se produit après les fétes de Noël.
lt, deuxièmement, à la prétention que les porteurs de stock
ont tellement 'exigeants que les gens préfèrent attendre

4u'une occasion plus favorable se présente pour s'approvi-
sionner des crus de la dernière vendange. En tout cas, tout
indique que les cultivateurs ne cèderont pour un temps. Ils tien-
nent le marche dans leurs mains, et les distributeurs, petit
à petit et par la force des circonstances, tombenr dans des
çxactions qui nuisent considérabîment à leur commerce
d 'exportation. L'est ainsi que le commerce d'exportation des
brandit%( de Cognac 1912 a été peu de chose, quoique. à me-
sur' que l'année s'écoule et à cause de l'excellente réussite
<le la fabrication de 1912 - maintenant un .fait constaté -
il si'it peu probable que le commerce progresse en volume.
La situation du marché pour toutes les qualités de l'article
restera probablement dans cet état de gêne pour quelque
temps encore, c'est-à-dire jusqu'à ce que plusieurs bonnes
vendange, successives permuett ent de prendre de plus gros
stoct'ks a les prix suffisanmment accessibles aux marchés
coi inim a t eu rs.

I.e iis le février nous a apporté une température ai-
tern;ati%,e'ment humide. claire et douce. d'un caractèr, tout à
fait different de ce qIu'elle est d'habitude à cette saison. Par
mionients. durant le jiur. on se Ferait cru au' printemps. lesarbres wmblaient tous disposés à fleurir et l'influence de lal'eiptraitire douce se ianifestait par la pousse des haies4<aubépines. On a craint que les vignes ne lèvent trop vite
et à un degré qui les attrait rendues si sensibles que lasensation <le la première gelée les eût mises dans un étatd incapacité dle produire quoi que ce soit.

( est ainsi que, avec la reprise du froid. quelques-unes
sont dans un état précaire, surtout celles des vignobles si-tuées au pied les collines.

Toutefois. il n'ý a pas de dommages réels jusqu'à pré-sent. ei autant qu'on a pu s'en rendre compte, et il est à
espérer que la saison reprendra son cours normal sans cau-ser de nouvelles alarmes.

Le commerce des liqueurs en bouteilles et en fûts, sur-
tout des premières, a repris de l'aplomb pendant le mois et
se compare avantageusement avec celui des autres saisonsà pareille époque. C

Maintenant que les plants sont refaits dans le district

de Cognac, ils fournissent à l'univers les alcools les pluf
parfaitsi De fait, aucun autre ne leur est comparable, car
aucune autre combinaison de sol et de climat n'est supérieu-
re à celle du district de Cognac.

Le commerce du brandy a progressé très normalement
et le monde entier prend tout ce-que le district de Cognac
peut produire, tout .en anticipant- le rétour des prix établis il
y a quelques années avec l'épidémie de phylloxera.

TRAHIS PAR UN BEBE

L'exubérance d'un bébé au berceau a coûté $oo d'a.
mende à ses parents. Un constable provincial avait en vain
cherché partout dans la maison de Joseph Peloni, à Cobalt,
croyant y pouvoir découvrir une cachette de. whisky. Il ne
se doutait pas que ce qu'il voulait trouver était caché dans
le berceau. Mais comme il allait se retirer, le bébé se mit à
se trémousser avec tant de vigueur que bientôt le berceau
rendit des sons familiers à l'oreille du policier. En dépit des
lamentations de la mère. le constable introduisit sa main
dans le berceau et en retira trois magnifiques bouteilles aux
couleurs chatoyantes.

Morale: Moins il y a de licences dans un endroit et
plus les gens se grisent brutalement parce que en cachette.

LA PRODUCTION DU HOUBLON.

[e Haut CommIssaire du Canada à Londres fournit les
statistiques suivantes relativement aux consignations de hou-
.blon au Royaume-Uni de tous les pays étrangers durant les
m9is de janvier 1933. 1912 et 1913.

Allemagne ... ...
Pays-Bas ... ...
Belgique
Autriche-Hongrie
Etats-Unis ... ...
Mexique......
Nouvelle-Zélande
Canada ... ... ...

1911

Quintaux
... ... ... 1,980

... ... ... 2.910

... ... ... 68
... ... ... 10.264
.. ... ... 167

1912

Quintaux
2,000

22

1,422
102

28,171
164

27

2.542

16,144 34,451 28.089

MODIFICATIONS DES ALCOOLS.

Une phase <le l'évolution dans l'usage des liqueurs spiri-
tueuses et qui n'a reçu que peu de l'attention du public, c'est
la manière dont elles sont consommées de nos jours. La
grande augmentation--de l'usage des eaux minéralesi- -ces
dernières années, a été en grande partie créée par la pratique
de plus en plus généralisée d'allonger le cognac, le whisky,
le gin et autres alcools d'une grande quantité d'eau minérale.
En observant un peu. on verra que l'habitude de boire "sec"
tend à disparaitre de toutes les classes de la société.

Le changement d'habitude se révèle très clairement parle fait de l'augmentation en nombre des fabriques d'eaux
gazeuses de toutes sortes et de l'exploitation des nombreuses
sources dans tout le pays. En définitive, par cette nouvelle
méthode, la force alcoolique des spiritueux consommés n'est
pratiquement pas supérieure à celle des vin!% ou des liqueurs
de malt; et cette méthode se répand parmi les masses à une
allure accélérée et constarite.

1913

Quintaux
2,423

'99
1,295

96
16,633

7.443
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NOS PRIX COURANTS.
Les prix indiqués le sont d'après les derniers rens~eignements fournis par les agente ou manufacturiers.

ABSINTHE La cao
Pernod ilsjia).. .... .... ... 14.50
Gunpp. Pernod (14) .-.......... 13.50.AMERS
Amer Picon (12).. .... ....
Girlings Orange (14).....
Levert & Shudel Orange (14)
Tot (14)>.. ..........

-BBERES

11.00
9.00
9.00
7.50

Robert Porter & Co., London,. Eng. (14)
Bulldog brand Bass's Ale, p. cs.,

z2 qts...........2.55
Bulldog brand, Bass's aIe, p. 12
.pts. ............ **.... ... 1.65

BIGARREAUX
Teysonneau (in)

Bigarreaux au Marasquin. 9.00 10.50

BOURGOGNES BLANCS
Bouchard, Père & Fils (12) bu ot

Chablis.........8.00 9.00
Cihablîs, 1889......11.75

F. Chauvenet CîS)
M ontrachet (mar. Guiche) 20.00.10.00
Chablis Supérieur .. ..... 7.25 8.25

Dufouleur Père & Fils, Nuit, St.!Georges,
. France (14)

"Meursault," p. Cs., 12 qts. 3 4.50
"«Clos Vougeot," P. CS., 12 qts. 2r.00

BOURGOGNE IOUSSEUX
Bouchard, Père & Fils (z2)

Bourgogne Mousseaux 35.00 î6.So
Beaune.........7-00 18.5o
Nuits.........19.00 20.50
Chambertin........2. .5 24. cx

BOURGOGNES ROUGES
Bouchard, Père & Fils (12)
Mâcon ........ 6.50 7.510
Beaujolais.......8.oo 9.00
Beaune~..........9.00 30.00

~Clui"............7.00 8.00
Pommard........ .0.0 33.00
Nuits..........2.00F -33.00
Chambertin........6.so 17.50
Cloi de Vougeot.....22.00 23.00

F. Chauvenet (i5)
Clos-de-Vougeot.....25.50 26.50
Chambertin.........8.so 39. 5o
Romanée........8.50 19.50
Corton (Clos-du-Roi). .. S.So 16. So
Nuits...........33.00 34.00
Volnay.........2.50 13.50
Pommard........3.50 32.50
Beauîne........ .. 0 31.50
Moulin-à-Vent. Mâcon vieux

Supérieur........9.00 lfl.00
Beaujolais.......7.00 8.00
'.!lànn (Choix)......6..ço 7. 50

Dufouleur Père & Fils, Nuit, St-Georges,
France (14)

"Ma*con," p. cs.,.32 qts......7.50
"Beaujolais." p. CS., 12 qts....8.00
"Moulin à Vent," p. es., 12 qts. 8.50
"Beaune," p. CS., 12 qts.....9.50
"Nuits." 1). CS., 12 qtS......3.00
::Volnay." p. cs., 12 qts.....1 r.50
"Pommard," p. cs., 12 qts..12.00
'Corton," p: cs., 12 qts. ...... 4.50

"Chambertin," p. CS., 12 qts. .. 6.50
"Clos Vougeot," p. CS., 12 qts. 21 .00

P. Chauvenet-Spagrling
Red Cap........22.00 24.00
,Pirlc Cap........22.00 24.00
White Cap...... 22.00 24.00

CHAMPAGNES
Deutz & Geldermant (14) BOUt..jBout
Extra sec, Vintage 1904. 33J.00 35.00
Brut, Vintag 19. .. 13.00 Mi5.0
Gratien & Moer 1)Bt t

Caisses ou paniers.....12.9O 14.00
Vo Pommery, Fils & Cie (s)

Sec, ou Extra Sec. .. ... 31.00 33.00
Brut (vin naturel).. ...... 33.00 35.00
G. Rouet & Cie (14)
Extra sec, Vintage 1904. 18.00 20.00

CLARETS
Bordeaux Claret Co. (14)

Côtes.......
Bon Paysan.....
Bon Bourgeois... .
St-Julien.......
Château Brûlé....
St-Estèphe......
Pontet Canet....

3.50
3.60
4.00
4.50
5.00
7.00
9.00

Nathaniel Johnston & Fils (12)
Ordinaire........4.
Château Chamfleuri.....4.
St-Loubès...... .
"Club".........5
Médoc.........5.
Margaux........6.
St-Julien ... .6.
St-Estèphe.......7.
Château Dauzac .. .... ... 9.
Pontet Canet. .. .. .. ...
Margaux Supérieur.....1
Château Beaucaillou .. .
Château LêÔville ..... ..
Château Larose .. .. .. .. .
Château Margaux.....23.
Château Lafitte.......22.

25
25
25
.50
75
00
00
00
50
00
00
00
00
00
00
00

4.50
4.6o
5.00
5.50

8.00
10.00

5.25
5.25
6.25
6'so
6 .75
7-00
7.00
8.00

10.50
32.00
12.00
16.oo
20.00
20.00
22.00
23.00

COCKTAILS
Cook & Bernheimer Co. (14) La ce

Manhattan, Martini, Trom Gin,
Vermouth, Gin, Whiskey, Ame-
rican............9.50

COGNACS
Boutelleau Fils & Cie, Cognac,

France (14)
"Colombe au Rameau d'Or," p.

cs., 12 qts..........9.50
"Colombe au Rameau d'Or," p.

cs., 24 demi bouteilles.. .. . .. 30.0
"Colombe au Rameau d'Or," p.

CS., 32 fis .. . . .10.50

"'Doctor's, Special," P. CS., 12
bouteilles.........12.00

"V.O. 1875." P. cs., 12 bouteilles. 13.50
"V.S.O.P.," 1858, p. cs., i.2-bou-

teilles..........18.oo
"V.V.S.O.P.," 182o, P. CS., 32

bouteilles . . ... .. 30.00
Jos. Bremnon & Cie, Cognac, France ('4)

Par caisse de 12 pintes.....6.50
Par caisse de 24 flasks.....7.50
Par caisse de 48 demi flasks .. 8.5o

M. Carlat & Cie, Cognac, France (14)
"Trois Etoiles," p. CS., 12 boutu. 8.00
"Trois Etoiles," p. CS., 24 demi

bouteilles......... .. 0

Cognac City Distillera' Association,
Cognac, France (14)

"Trois Etoiles," vieux brandy,
p. cs., 12 bouteilles .... ...... 9.50

"Trois Etoiles," vieux brandy,
p. CS., 24 demi bouteilles .. .. îo.oo

"Trois Etoiles."' vieux brandy.
P. CS., 32 flasks.. .. ....... 10.50

"Cachet d'Or," p. es., 12 longues
bouteilles..........1.00

"Doctor's Friend," p. cs., 12 bou-
teilles...........0.50

"V.O.," vieux brandy fin, p. CS.,
12 bouteilles.........2.oo

"V.S.O.P.," vieux brandy, fin, p.
cs., 32 bouteilles .. .. .. .. ...35.o

"X.X.O.," vendange 1875, (long
dcou), P. cs., 12 bouteilles .. . . 24.00
"Speciai Reservc," vieux de 50

ans, p. cs., 2 bouteilles ... 36.00

GINS
jimenez & Lamothe (14)

*8**... .. . .......... Bout. 11.00
1865 Liqueur . .Bout. i8.00
En fûts........4. 50 à 4.75

Greenlees & Co., London, Eng. (14t)
"London Dry," p. cs., 12 bout. ..- 7.50
"Old Tom," p. cs., 12 boutýilles. 7.50
"Old Tom" and "London Dry,"

le gallon, en baril, depuis .. 2.50

Burnett (15)
London Dry . . . .7.50

Old Tom..........
Blankenhewm & Nolet'. Distillerderij,

Rotterdam, Hollande (14)
"Key Brand," caisses rouges, 15

grandes bouteilles .. .. .. ...
"Key Brand," caisses vertes, 12

bouteilles moyennes .... ... 5.50
"Key Brand," caisses violettes,

24 petites bouteilles.. .. .. .. 6
"Old Geneva Afrikander," 24

!/1 jars en pierre ......--... 13.00
"Old Geneva Afrikander,'" 32

jars en pierre........2.00
LIQUEURS FRANÇAISES

Béné6dictine (12) Ltr. J Ltr.
12 litres.........20.00 21.00

Marie Brizard & Roger (12)
Anisette...........350
Curaçao, Orange ou Blanc .. 2.50
Marasquin.........13.00
Kummel, Superfin.......12.00
Kum T' Cri*stallis.......2.50
Green Pepperint.......300
Urem idc Menthe, Blanche. 13.00
Cherry Cordial.........12.50
Cherry Birandy..........2.50
Blackberry Brandy.......2.50
Kirsch...........15.50
'itier TriplL.............2.00
Liuéis assorties........3.00

Crènme <le Menthe Verte ... 13.00
C~rème de Moki.......13.00
Crème <le Cassis.......3.00
Crème de Noyau ...... 13.00
Eau-de-vie de Dantzîk.....13.00
Orange Bitters.........9.50
Punch au Kirsh.........100.
Peach Brandy . . . .15-.00

Cse de 12 bout., bout. de 26 oz. i3.50
Cse.4e 12 bout., bout de 35 Oz. 14.00

Levert & Schudel, "Real Dutch" (14)
Anisette, p. CS., 12 bouteilles .. 13.50
Apricot Brandy, p. cs., 12 bout. 15-OP
Peach Brandy, p. çs., 12 bout. .. 15.oo
Crème de Menthe, blanche ou

verte, 12 grandes carafes ron-
des............6. so

Crème de .Menthe, .blanche ou-
verte, 12 grandes- carafes car-
rées............6.5o

Crème de Menthe, blanche ou
verte, 12 bouteilles pyramides. 13.50

Crème de Cassis, p. cs., 12 bout. 133.50
Crème de Cacao. p. cs., 12 bout. 133.50
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Curacao, blanc, orange ou topaz,
par i.- cruches ... .. ..... 13.50

Kummel, Dutch ou Russe, 12
cruches...........13 .50

Kirschwasser, par 12 bouteilles. 13.50
Marasehino, par 12 bouteilles ..- 13.50

H. Odewahn (14)
Cherry Brandy.......12.00

C. Terrand (14)
La petite Chartreuse.. . .18.00 19.00

Lawrence A. Wilson Co., Montréal (14)
Wilson's Blackberry Brandy, p.

caisse... .. 10.50
"Royal Crown," vieux Blackber-

ry Brandy Anglais, p. Cs..-9.00
"Hungarian" blackberry brandy,

p. Cs............9.00

MOSELLE

Kock. Lauteren & Co. <la)
Zeltiriger........8.00 9.00
Brauenzerg.. .... 750 8.50
Pisport.........550 9.50
Scharzberg-i89s.. ..... 14.00
Moselle Mousseux.. .. .. 18.oo 19.50

H. Sichel Sôline (14)
Moselle mousseux

Muscatel ou Extra Dry.. .17.50 19.00

OLD TOM & DRY GINS
Gordon (12)

London Dry........
Old Tom.........
Sioe Gin........

Grenlest & CO. (14)
Old Tom.........

London Dry........
Au gallon.. .... .. ...2.50 à

7.50
7.50
9.25

7.'50
8.50
65. 50
3.00

OPORTO
J.W. Burmester, Oporto, Portugal (14)
"Royal Port." p. Ca.. 12 bout. .. 6.o0
"Cruzadô," p. ca..- 12 bouteilles. 8.00
"Newfoundland Style," p. cs., 12

bouteilles......... .. 0
"Rich Douro," p. Ca., 12 bout. 12.00
"Toreador," p. Cs., 12 bouteilles. 13.00
"Old Crusted." p. ca., 12 bout. 14.oo
"Blue Label Royal," p. ca., 12

bouteilles..........8.00
WVhite -port, ,"Trois Couronnes,"
V& .Ca., 12 bouIteilles .. .... ... 12.50

hte port. "Perles d'Or," p. cs.,
12 bouteilles....... .5

Au <all.
i Grappe .. . 2.00 à 2.25
Diamant r1......2. 50 à 2.60

* 2 grappes.......2.75 à 2.85
3 grappes.......3.00 à 3.1.0O
4 gappes.........3.6o à 3.75
4 Diamants. 3.3S à 3.50

* 3 couronnes.........4.60 à 4.75
Gonzalez Byaas (144.) .. Au gaîl.

T. Port Wine 2.50
lTi y.........03.25
Ruby DrY.......4.010 à 4.25

Macenuie & Co.. t.td. (1a)
Ail eallon .. .. .. .. 2.25 à 10.00

Sandeman & Co. (la) La ce
Superior Old........12.00

3 Club" . . . . .18.0o

Au gallon.......... 0 15o

PORTER ANGLAIS
Guinnes' (.14) Pt. Cbop.

Bull VOS Brand....2.50 1.00
Bull Dog Brand Nips.. .. 1.15

Guinness' (4)
Emb. de E. & J. Burke.. a.6o 1.65

RHUMS
Marie Brizard & Roger (12) Bt & Bt

clîarleslouî .. .... .....12.50
P. S. Clément . .. ..... 10.00
Jamaïque au gallon .. .. 5.00

SAUMUR MOUSSEUX
Bt jBt j t.

Ackernian-Laurifoe- <z5) Bt j Bt
"LryRoyal*'... .. .. ... 1575 16-75
à bout. paniers i doit.;

paquets de 4 paniers .. 18.00
SAUTERNES

Union Générale Vinicole des Charentes
et de la Gironde (14)

"Graves", p.cs., 12 bout.....6.00
::Sauternes', p. ci., 12 bout. 7.00
"Barsac", P. cs., 12 bout. ..... 8.00
"Haut Sauternes," p. cs., 12

bout........... .. 0
"Château Yquem," p. ca., 12

bout..........25.00
Nathaniel johnston & Fila (12)

Barsac..........6.00 7.00
Sauternes.........6.00 7.00
G.raves..........6.00 7.00
Haut Sauternes.......11.50 12.50
Château Yquem......20.00 2i.00

SHERRIES
Gonnlez, Byass & Cie, jerez de la Fron-

tera, Espagne (z5)
"Royal," p. cs., 12 bouteilles .. 6.oo
"Favorita," p. cs., 12 bouteilles. 8.oo-
"Club," P. Cs., 12 bouteilles .. .. îo.oo
"Cristina," p. cs., i.- bouteilles .il 0
"Fino," p. ca., 12 bouteilles .. .il:.5

"Amontillado," p. Cs., 12 bout. .. 12 .00
"Idolo," p. ca., 12 bouteilles.. .. 12.50
"Oloroso," p. Cs., 12 bouteilles. 13.00
"Victorioso,' p. Cs., 12 bouteilles 14.00
":jubilee," p. cs., 12 bouteilles .. i5.oo
"Old East India," p. cs., 12 bout. i8.oo
"~Monarca," p. ca., 12 bouteilles. i8.oo

Au gal].
Pendon...........2.00
Claro............2.5o
Giralda...........3.00
Old Brown ,. . . . 3.25
Fino............3.75
Amontillado..........4.00
Vino de Pasto........4.00
0Orso...........4.25
Las Torres ,. . . . 4.50
Victorioso.......
jubilc ..........

.Hermanos ... 4.5
Mackenzie & Co., Ltd. (12)

Ail gallon .. .. .. .. .. .o à 10..
Sandernian Buck & Co. (Julian

Pémartin) (12)A La est
P-ale Sec.........12.00
Mnntilla Fino0 très. se-. M. . 200
"aClub"o 1.. . . .8.00

Selected Old........36.00
"lTubilee".... .. * . 50.00
Au gallon.......1.50 à 10.00

VERMOUTH1
NoillY. Prat & Ca. (la)......7.50
Martini & Rassi (14) ...... ...&o

VINS DE MARSALA
Florio & Sicily GaI!.

Marsala Superior. 1.35
Marsala Virgin.....2.25
Marsala S. 0. M. .. 2.50

Caisse
za bout

5.50
0.00

TARRAGONS6
Carey, Hermanos & Co.

Vin de messe .... ..... 1.25 à 2.00'

VINS DU RHIN
Kock Lauteren & Co. Cza)

Laubenheim......6.50 7.50
Bodenheim......8.00 9.00
Nierstein........8.5o 9.5o
Steinwein in Boxbeutels. 11.00
l.iebfraumilch......10 14.10
Gicsenheim......:.00 17,00
Hocheim ....... .. 700 18.00
Johanniqberiz.......21.00 22.00
UJaus Johannlsberg, z893. .30.00
Hock Mousseux.. .. .. .. :8.o0 19.5

H. Sichel Saline, Mayence, Allemagne
(f5l

"Laubenheimer" .. ...... 7.00 8.00
"Nierateiner"......9.0R 10.00
":Hocheimer".......1.50, 11.50
"Rudesheimer".....13.00 14.00
"Liebfraumilcb".....16.oo 17.00
"Rauenthaleer"......20.00 21.00
"Schloss johannesberg," p. Cs.,

12 pintes........30.00
'"Steinwein." p. Cs., 12 pintes .. 12.00
",Sarkling Hock," p. Cs., 12 pintes 20.00
"Zeltinger," p. cs., 12 pintes. . - 7.00
"Brauneberger," p. cs., 12. pintes 10.oo
"Pieliporter," p. ca., 12 pintes .. zo.5So
"Mosenblumchen," p. Cs., Ï2 pta. 12.50
"Berncastler," étiquette bleue .. 15.00
"Piesporter Goldtropfchef," p.

CS., 12 pintes........18.00
"Erdner Treppcben," p. Cs., 1:2

pintes..........24.00
"Berncastler Doctor," origina,,

P. Cs.......... 30.00

VINS TONIQUES
Vin Mariani (14) .... ....... 9.00
Wilson'. Invalida' Port (14) ... 9.00
"Red Heart" (15).........9.00

WHISKEYS AMERICAINS
Cook & Berubeimer (14) La cite

Bourbon Gold Lion.... ... 10.00
OId Valley.......Ptes. x. 50
Old Valley...... flasks iA.oo

WHISKEYS CANADIENS 'ý

jos. E. Seagrani. (z6) LiV est
"Star" Rye.......Pintes L
,star?" Rye 1; * .Flaska, 329. 4.<,
"Star" Rye ..... Flasica. 04s.
Whitè Wlieat.....Pintes. ýi
White *Wheat ... F1askcq 323. ~
No. "83"t Rye.. ..... Pintes.
No. "83i" Rye .. Flasks, t6s.

giram.Wç1kjer & Sons , (M Lâ:cae
Canjadian' Club, 5 âns d'âge, gts 10.00
Candian Club ... Flasks, î6s. 0~.5o
Canadian Club .. i Fla-sks. 32S. 11.00
Imperial.......Pintes 4-75
Imperial......Flasks, î6s. 8.25
Imperial.....J Flasks. 32S. 8.50
Baronial.......Pintes 6.25
Baronial......32 Flaaks 7.00

Clef à la listeprécédente.

*Pour trouver I'agent.des marchandises cotées plus hatit, voyez le numéro après le nom de la marchandise et comparez
* avec le numéro dans là liste suivante:

4 jonn nopeý6 LOe ,.
L. Hiram. Wlker & Son. 12. Law, Young & Ca.

14 L A. Wilson Co-. Ltd. ,S. J. M. Douglas & Ca.
16. Meaiher. Br~oc. & i.0.. Umited
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C'est une confiance
Lorsqu'un lient entre dans
votre magasin .et qu'Il aper.
qoit les fameuses

Ciga rettes

SWEET
CAPORAL

Il se sent ohez Ili, et Il a oon-
flane dans tous vos autres
artioles 1 oar Il salt que la
oigarette SWEET CAPORAL
est "La forme la plus pure
sous laquelle le tabao peut
être fumé." (Lanoet.)
et IF oroira que vos autres
artioles sont aussi aohetés
aveo jugement.

Les Cigarettes S*fEET CA.
PORAL se vendent toujours
rapidement. Ayez-en toujours
un bon stook i o'est une an-
nonoe pour vous.



- -- -- -----------------

_Cigares et Tabacs
LE MARCHE MONDIAL DU TABAC

LE MARCHE DE TAMPA

La- semaine du 15 mars à vu s'établir un nouveau record di
l'exportation

L'exportation des cigares de clair Havane, durant la
semaine du iS.'mars, a établi un record pour l'année avec
un'total de 6,535,000, chiffre qui égale' presque' celui de la
plus forte semaine de 1912. Les consignations sont assez
bien réparties dans toutes- les parties des Etats-Unis, avec
peut-être une légère prépondérance pour l'ouest. Le fait le
plus remarquable, c'est que les expéditions de clairs Hava-
nes de Tampa sont plus vastement distribuées quant aux
endroits et aux 6tofsig'nâtaires; ét qu'il existe uàe tehdan'é.
de la part de nombreux manufacturiers à s'adresser directe-
ment aux détaillants, au lieu de paralyser le territoire au
moyen des marchands de gros. Ceci est surtout vrai pour
les petits manufacturièrs. La plupart des grands fabricants,
les-èxciptions "soñT rhies, se plaign.ent du calme des affaires,
mais les grandes exportaiions soutenues ne s'hàrmonisent
pas avec-leurs plaintes, à-moins-que ce soient les. petits qui
bénéficient dIe l'augmentation de production et d'expédition.
Et ces petits fabricants déploient une activité d'autant plus
grande auprès des détaillants qu'ils en obtiennent de meil-

leVrs prix. des commandes moins considérables mais plis
fréquentes, et font leur perception beaucoup plus prompte-
ment. Les petits fabricants disent que s'ils vendent aux
grands marchands de gros, les commandes sont plus fortes.
ni is le "jobber" demande généralement plus de temps, non
s lement pour vendre ses marchandises, mais aussi -our

e ses encaissements. Ainsi, et par conséquent, le capital
manufacturier se trouvë paralysé en' iinôu'i détfx erdt-dits

I est évident que le's gros manufacturiers se rendent. enfin
pte de cela. car bgaVçoup,s'adressent déjà directement

a x clients et tout indiilue l'élimination imminente du mar-
nd de gros. '
Des représentants de la United Cigar Storeg eo. ont

e ayé de trouver à Tampa un site convenable pour l'éta-
ssenent 'fn succursale. Les marc an locaux s!o2po-f -
nt aux coupens.üx J aesiflâ'n par.la Ulteek g(ar.
ores Co. dans les autres villes.

e..
f

LA SITUATIONA KEY WEST

La semaine a été calme pour le commerce local et les
mmandé»s pnt. -e;qpe .pep,. diminVé;,toutefois .les manu-
cturiers prétendent que cet état dé choses- ne durera que
elques jours et q.upbient.t, jes usipes pourront donner
l'emploi à tout leur personnel. De fait, les propriétaires

s plus grandes manufactures sont très optimistes en l'a-
nir,

La Havana American Co., bien que n'employant pas tout
son personnel, vient de reevoir des comriandes importan-
tes qui nécessiteront plus de iain-d'ôeuvrë et, qui augurent
bien pour l'année.

Key West &ura bientôt un 'rand hôtel moderne qui
pourra donner acco.pirnodation'et a'ux voyageurs et aux
touristes. On «a firié dains'ce but une 'compagnie à fonds'
social et, déjà, 'is de·la mioitié ducapital r'equis a été sous-
crit en une e ,e r cham-
bres et sera poYIrvu'de. toutes. leiati lier'atinds'les- jus mo-
dernes.

-L'AÇTIVITE-ESt GRA»IEA,.A HAVANE

Les affaires sont très actives dans les grandes fabriques
de cigares, du pays, bien que quelques-unes de moindre.im-
portance désireraient un peu plus d'eau à leurs moulini. A
moins que la dpnande ne décline considérablement, , on
devra se féliciter dei perspectives satisfaisantes pour l'ave-
nir.

On dit que quelques fermiers ont cru devoir ensemencer
de nouvelles graines aussi tard qu'en la seconde quinzaine
de février. mais il est presque impossible qu'ils. £pzi obtien-
nent de bois rést ltats, attendu quç les pla ts ussi tardifs
sppt exp5sé1 à êtrg gâchs ar let'pluies;; même si on de-
vait en faire la coupe avec succès, les feuilles n'auraient au-
cune chance de sécher.
. ., L e marc,1 é local de. la feuille a été très animé, surtout
par la vent&'des vieux Vuçfta Abajo Vegas de 191i faite par
les propriétaires à des prix ridicules aux fabricants de ciga-
réftes.'

Les ventes de la semaine se sont elevées à 5,8oo balles,
'parties comme suit: Vuelta Ahajo, 4.800 balles; Partidol-1

800 halles; RCmedios, 200 bales. t
.1 .. t

. ~ LA RECOLTE A PORTO-RICO

* es dernieres nouvýllés dv'é114Psrto Rico sont 'à' 'effet que
la récolte de 1913 s'annonce sous les meilleurs aspects. Leq

'fortes pluies d'epovÈinbre -et 'même de décembre, dans ch 4
cune des sections -où l'on cultive. le tabac, ont retardé l'

plahtage de plus de cinq semaines. .p'état de choses s'e

toutefois améli.ré et les planteurs sont maintenant très o

timis! Qu'elques"nnf von1- mehe' j¶ju'à prédire que, pou

v9 que lts conditions climatériques a tuelle se ainties,

nent, fa prochaie- récolt sera fa p us oniàérgl depul
.quýtorze ans. Les plantations commencées de bonne heure

sont prètes pour la mdisson e p
trent une qualité de tout premier ordre. D'ici six semain e

la récolte battra son plein.

*1â
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Les eonnaisseurs
FUMENT LA

». PIPE "1PEIERSON"
f. Tous les marchands de tabac soucieux de leur

réputation devraient avoir cette marque en magasin.

Seule et unique maiso au Canad" réparant et fabri-
quant les pipes et articles de fumeurs en tous genres..

Propriétaires des ~z

Seuls dépositaires dus Tabacs et Cigarettes
de la Régie Française.

CENIN TRUDEAU & CIE., -Limite.
22RL' NOTREwDAMB OL'EST, -f - ON TR3A L.

a 
la

UtN CIGARE1
- Qui- vous dessillera les yeux.

Les Statistiques Iotrent que dus ommes 'en- proportion comidale ne peuent
* .. PUs WDOutu~ le rouge'du vet-ils sont a"uâs~ dktlm et ne le savestr'.

PeqetouJours un sen die dlfteÉ&wim à i' » " Jf>

'Le CONCHKFNK Davis (avaneclr)
oEst vendu a% raison de, 3 pour 25-c«

il s'est acquit une refomm&,e de r4tldantique >au Pacifiqu!e,M etsait s"îeule est
le secre de son* succès remarquable..

S. DAVIS &r SONS, LrIITEDI, MONTREÂIL
Fabricamte des fameux 4«NOBLEMENY", deux pour vingtinq cents.

EN ECRIVAT. AUX ANNONCCU RS, CITEZ -LE PRIX COUEAN"
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LA CULTURE DU TABAC DANS QUEBEC
'*1

Les producteurs de tabac dans la province de -Québec
éprouvent souvent de la difficulté, le printemps, à faire le-
ver leurs semences de graines de tabac. Dans un bulletin
relatif à ce sujet, et qui vient de paraitre, M. Chevalier fait
ressortir les avantages des "couches chaudes" dont il se
sert depuis trois ans à la station de St-Jacques l'Achigan.
Ce système est plus éconrinique que les autres en ce qu'il
n'exige pas de fumage. Il prévient l'humidité et permet de
tenir les jeunes plants dans une température des plus 'favo-
rables à leur développement normal.

Ce bulletin contient aussi un rapport des travaux exé-
cutés aux stations de St-Jacques l'Achigan et de St-Césaire.
Les résultats obtenus à ces stations démontrent l'impoftan-
ce ds -cultures alternées et les avantages de l'emploi d'en-
grais chimiques pour suppléer aux applications de fumage
disproportionnées généralement faites dans la province de
Québec.

LA CONSOMMATION DUTABAC. BAT TOUS LES
RECORDS, DIT LE COMMISSAIRE DU RE-

VENUE DES ETATS-UNIS

ï Pendant que les Mexicains se tuent, que les Suffraget-
t.es ragent et s'imaginent toutes sortes de choses; pendant
que les Turcs et les. Iulgares se battent et que le reste de
l'univers est malheureux, "l'Amérique s'asseoit tranquille-
Ment, et fume, fume, fume".

Les adversaires trop zélés de la plante de Jean Nicot,
les rabat-joie professionnels avec leurs statistiques erronées,
ainsi que tous ceux qui cherchent à empêcher leurs compa-
triotes de se récréer, n'empêcheront jamais l'usage du ta-
bac. Royal E. CabelI, commissaire du Revenu de l'Intérieur
pour les Etats-Unis, donne le rapport suivant sur le tabac:

Durant les derniers six mois finissant le 31 janvier,
notre pays a consommé 8,5ooooo,ooo cigarettes, soit une
augmentation de 2,250,000,000 sur la période correspondante
de 'année précédente et, durant les mêmes six mois, on a
fumé 40,oooooooo de cigares, c'est-à-dire une augmentation
'un quart (%) de billion. Les-fumeurs de tabac et les chi-
;ueurs ont consommé 25o,ooooo de livres de tabac pendant
t même période, une augmentation 'de 12,oooooo de livres.

eureux pays que celui-ci où on fait usage de beaucoup de
bac. M. Cabell dit-,que tous les records ont été abaissés.

Les chiffres sur ta. consommation du tabac indiquent,
on seulement que cktte nation est heureute, mais quelle
t aussi prospère- 'M%:Eqè f UIbae nfóit'aM :dinu

e, mais une nécesst qrsqspriOlQêdrt teemagaWisW j-r
-#ées, les fumeurs ne fumeront jamais- 13,OOOpoUOO. de eI

gares et cigarettes, mais fumeront la pipe, ce qui est plus
'économique, ou chiqueront le tabac qui réconforte et ins-
pire. * - - . . .

tE' MASSACRE ANNUEL DE-CIGARES A CHICAGO

Les citoyens de Chicago fument plus de cigares que
ceux de n'importe quelle autre ville des Etats-Unis, et lenr
gout requiert des cigares d'une qualité de beaucoup supê.
rieure à ceux exigés dans les autres parties du pays.

Ces faits établis. sont pubitéa pit la Chicago Association
'f Commerce comme faisant partie d'un rapport sur l'indus-
trie des cigares à Chicago, et piéparé paft des censeurs de
cette organisation. On prédit que d'ici cinq ans, Chicago
prendra place parmi les plus forts manufacturiers de ciga-
res Havane aux Etats-Unis.

Ix bilan annuel des fumeurs de Chicago, toujours d'a-

près le rapport de l'association, dépasse de beaucoup $25,-
ooo,ooo, ce chiffre ne couvrant pas la dépense pour les ciga-
rettes et le tabac pour la pipe. Le chiffre exact des cigares
fumés par les citoyens de Chicago déposse 1,ooo,ooo par
jour, soit une moyenne de i 1/3 cigare par jour pour chaque
adulte mâle de Chicago. Et le rapport ajoute:

"Pratiquement, tous les cigares manufacturés dans les
plus importantes manufactures de Chicago, sont faits de
clair Havane de la meilleure qualité. Tous ces manufactu-
riers font le voyage, ou envoient un employé de confiance à
Cuba, chaque saison, faire un choix des meilleures récoltes.
Ceci se pratique dans chaque cas pour le choix, bien que la
transaction puisse se faire par l'entremise des agents à
Chicago. e-

"Le narché de Chicago est cosmopolite et répond à
une multitude de demandes mondiales, et sa production de
cigares clair Havane n'exclut pas la fabrication d'une qualité
inférieure faite de tabacs domestiques et autres.

"Le capital engagé dans l'industrie du tabac à Chicago
représente un peu plus de $ro,oooooo et la ville est pourvue
de grands entrepôts où l'on emmagasine la matière première.
Y compris le tabac utilisé à Chicago mime, les marchands
tiennent celui provenant de toutes les parties du monde,
et principalement de la Havane, de Sumatra, Java et Bor-
néo, de l'Ohio, de Pennsylvanie, deConnecticut, du Wiscop-
sin, du Texas, de Georgie, d'Alabama et de Floride. Ces ta-
bacs sont distribués en grandes quantités dans l'Ouest. Le
rendement total de tabac de la Havane est de 4oo,ooo balles
par année et, de cette quantité, Chicago en consume 2o,ooo
balles."

Les voies d'expédition dont Chicago dispose pour le
fret aux colis et qui permet d'envoyer une infinité de petits
paquets à un prix raisonnable dans des centaines de villes
du pays, sont entretenues grâce à la coopération de l'Ash-
ciation du Commerce et des divers chemins de fer, et c'est
à ce concours de bons procédés qu'on doit la merveilleuse
augmentation du commerce des cigares de Chicago.

ON DEMANDE UNE AUGME*T ION DE LA TAX

L'Independent Retail Tobacconists' -Aasociation,. le
New-York, s'est adressée au représentant O'Connor, l'ao-
.teur de la loi imposant upe taxe de 4 pour cent sur les co-
pons de commerce, pour lui demander d'amender son "bik"
de façon à porter la taxe à 2o. pour .cent. L'Association a
nommé une commission chargée de rencontrer M. O'CoW-
nor à cet'effet. Au cas où M.'O'Connöt trouverait l'augme-

g, rop: forte, .la .£epdpoisioo:eum le devoir d'insis r
og g epiq lpos SiM. O'Connor ref

,þredre n mas l täce, ft 6mmîssion devrasad
s "ce if ireg/rirí e présenter un c
tre-projet comportant une taxe plus élevée encore que cel e
dé 2b 4freent.

LES BOITES EN FER-BLANC POUR LES CIOARIf

"Tin Cans", tel est le titre d'une brochure très attrayan-
te. éditée pour le comp.te de la National Can Co., de Détroît,
M chigan, manufacturière de boites en fer-blanc pour' le
comnmerce des cigares. La compagnie fabrique ces boites en
toutes grandeurs, formes et descriptions, et, aujourd'hui on
les reconnait comble étant le moyen . d'empaquetage le
meilleur marché et le plus pratique pour les cigares. Dans
lesSoites en fer-blanc, les cigares conservent leur état nor-
mal quel quç soit le degré de. température de l'endroit où
on les tient. La compagnie se fera un plaisir de soumettre
des échantillons et cotes à tous ceux qui lui en feront la
demande.
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EXPORTATION DES., CIGARES DE LA HAVANE

Le bureau les statistiùîues (le La lI avanc Publie les chiffres
interessants ,ui siicnit, rclaîiecluent à l*cxpt.rtatiîon des cigares

de La Ilavaîie dans les dicrs marche*, (lu globe Cil 1912 et 8911.

On y voit que les explortations dle ii912 accusent unc dimi-
nultion (le 1,0I47-7168 cigare', ceii1l>aratiivtnient à i911. La de-
maifde % enalit (le la (,r.ind(e- lretaigie marque 11ne diminution

dlc 3ý1, millions par ralulîhrt a iî>i ; les chiffres relatif,, aux

Etats-LUîîis son(t dii< (e 5 inillin, L'Allemnagne et l'AXutri-
che ont diminué leurs imîportations de plus~ de i million cha-

clin, et la F:rance, lLpneet le Chili montrent des dimninu-
tions moindres. P'armiî les plu% grands pays importateurs de
cigares tle La Havane, on signale deux augmentations : une

légère. <le la part de la Répulliue Argentine, et une assez
notable dans le cas du Canada.

Extrayons (li tableau les ciiiflre porur le Canada et i'U

les comme suit:

Année

1)12.........-......

191 1

Augmentat ion

Grand t, 'tai

12-722.219)

11-092-313

C'est une augmeintation très satisfaisante et. ajoutée au fait
que le rendement les cigares domestiques en 1912 a atteint un
chiffre considérable, la prospérité <lu Canadla en general et du
commerce les cigares en particulier, apparaissent en pleine lu-
iniêre. I.e Dominion -se place maintenant quatrième à* la liste
des gran qs marchés du c'igare Havane, et tout porte à croire
que. Ipoue'Iltu que notre prospér' ité se maintienne, les chiffre,
ci-dessus coîntinueront i augmenter chaque année

Ci-suivent les chiffres compilés par le gouvernement dle
Cuba relativement aux exportations le cigares enif 1)2 par ril-

port à celles de 1911

Pays C

Angleterre...........
Etats-,Unis...........
Allemagife.........
République Argentine......
Autriche...........
Antilles Anglaises........
Antilles V-rrançaîses . . .

Antilles -Danoises........
Antilles Allemandes.......
Af rique Espagnole .......

igares-1012 Cigares-jo: r

6.1.540633
5.8 15..02 i

1.5.276-590

777.070
125,6z.;

2.300

1 13.079
.598-780

66.>8î .081

16.463.07;

.;o.86o
29,500

o.5*sS9*9 gt£IVs

Sud-Alricain Anglais
Autres parties de l'A friqu
Af rique Française.

Belgique.......
Brésil........
Bolivie.......
BIermîudes......
Canada.......
Colombie......
Ilarbades .... ......
lies Canaries .. ..
L(>sta Rica.. ......
Chili.........
Chine........

Jýhinc 1Française....
Espagne .... .......
Equateur.......
Egypte.......
1'rance........
Gibraltar . :....

Guatemnala.......
Grèce .... ....
Holtinde
Honduras....
Haiti.....
Hang-Kong.
Indes Anglaises
Italie .... ....
Irlandie. ....
japon ......
Mexiqye....
Norvège....
Nicaragua......
Pérou.. . .

Portugal.......
P1anama........
Paraguay......
Russie........
Roumaniie......
suède,.
Suisse.....,
Salvadlor......
Sanî Domlingue....
Turquie d'Europe
Uruguay......
Véné4,ela......

Totaux....

DiMin1ion cri 1912

253,952

658,523
665,658
408.515

.. .. . ... 24,300

40,850

12,722,219)

130,975
.. .. .. .. 6,450
.... . .. 500.784

76.650o
3,206,148

4.302-793
7.250

132,770

8.509-371t

309,741

54.550

.. .... .. 288,900

24,40Q

400,009

9,184
41,261
23,085

9.2oo

150,400

354-4ý5
271,894

13,105
.. .. .. .. 117,050
.. .. .. .. 22,000

.. .. .. .. 20,100

725

9.000

977,277
.27,890

I 78.981.472

.9,147,716

Demandez- le Tabac .Natulret H'afac1*êàFumer.

DOUX ET AGREABLE AU GOUT.
Manufacturé Par... THE B.- HOUDE COMPANY, LIMITEO, QUEBEC0 *'

68

asliJsfl
37%,914

10,500

23o,815
548,376
223,727

66,730
54,700

11,082,313

97,066
8,100

484.336
69.150

3,336,981
90.350

2,000

4.335,606
19,750

121.616

8.576.787
252Z203

68.025
io,66i

380.305
6.ooo
6,ooo
7,000

71i,65o
636.ioo

8.500
9,325

153,496
3,000

8.8oo
152.000
232.580
182.000

1,000

43-00.

742-133

43-19508

. 68
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Marques spéciales de'marchandises dont les maisons, indiquées en caractères noire, ont l'agence ou la représentation

directe au Canada ou que ces maisons manufacturent elles-mOrnes.-Les prix indiqués le sont d'après
les derniers renseignement. fournis par les agents ou les manufacturier.

IMPERIAL TOBACCO CON
0F CANADA. Limlted.

CIGARETTES - Pa
Richmond Straight Cut No il, i0
Sweet Caporal, en boites 'de 10o
Athiete, boites de 10 ou pqts I&L
Old Judge, en boites de oas. -

GoRd Creat
-En -btes det 2o à coulisse 500 3.,

Vanity Fair.
En btes de 10 à coulisse 500 3.1

Vice Roy (petits Cigares)
En btes de io à coulisse 500 4.ý
New .Light (tout tabac) ios...
Sub Rosa (tout tabac).....
Le Roy (Petits Cigares)

En boites de Io...........
Derby en pqts de 6 (600) 3.93; U
-olumbia, en btes à 'coulisse de

Old Gol d, 6 (6oo) 3.78; I/îos.
Prince, 7, (700) 4.02; 103.......
Sweet Sixteen, Pqts, 7s, 4.02; 10
Murad, (Turques), bouts eni pi

pier..........
Hassan (Turques)-

En boites de 10 ...........-
Mecca (Turques)-

En boites de 10......
Mogul (Turques) bouts en papii

ou en liège.......
Dardanelles (Turques) bouts c

papier 12.25, en liège ou arger
Yildiz (Turques) bouts en or, ii
Yil'diz Magnums, bouts en papie

en liège ou eni or, los. et 100
Virginia Brights, bte de 6oo, $3ý
Gloria, 7s (700) 4.02; 109..
High AdmiraI, Ios.....
Guinea Gold.. .....
Otto de Rose, los........
Bouquet, boites à coulisse, 75. 35

2.01............
Pin Head, btes. à coulisse, 6s. 6o

3.50..............

Piccadilly-
En boites de 10........
Paîl Mail (Egyptiennes)-

Bouts en liège seulement.
En boites de Io0...........-

Paîl MaIl (King Size)-
En boites de Io ......... -

Imperial Tobacco Co.'s--
Egyptiennes No i (Plain

En boites de 10o.......... -
Imperial Tobacco Co's-

Egyptiennes No 2 -(Liège ou
En boites de Io........

Imnerial A. A.-
En boites plates de Io

Imperial A. A. î-
En boites plates de io

Mon Plaisir-
En boites de 20.......

Dulce of Durham-
En boites à coulisse de Io

Pedro-
En boites de Io ..... .. ...

014 Chum Cigarettes-
ln boites de 10...........

,PANY Effendi (Egyptienne)-
Liège ou papier.

En boites de 10 .. .......
r mille Maspero Frères, cigarettes Nilo
,S 11.00 mèter-

S8.5o En boites de 10.......
3. 8.50 Egyptian Deities No. z.

8.50 En btes de 10 à coulisse, 100 2.7
Egyptian Deities NO. 3-

33 6.00 En btes de 10 à coulisse, 100 2.0

5 7.30 CIGARETTES DE WILL

!5 8.50 Three Casties.
8.5o Btes fer blanc herm. de 50

8.o Btes fer bi. plates fantaisie de ic
8.50 En cartons de îo .. .... ....

s6.55 Three Casties (Gold-tipped).
[0 11.00 E tsfrbacpae eS.6:30 En btes fer blanc plates de 50..

5. 7 Gold Flake.
5 5 En btes fer blanc hcrm. de 50..

12.00 En paquets de 10.......
En boites à coulisse de i0

8.5o Capatan (Doux).
8.5o* En btes fer blanc berm. de 50..

ir En cartons (avec bouts) de io.,

.12.00 En cartons de 10 ..........
,n Capatan (Moyen).

It. 12.50 En btes fer blanc herm. de 50..
Ds 15.00 En cartons de iO . .......
r, En cartons de io (avec bouts)..
iS. 20.00 Wild Woodbine.
50 5.83 En paquets de io......

Osman (Turquie)-
1/16 pqts. 5 lb, boites....

12.00 Tabacsi coupés à fumer.
Old Chum- L

20.00 En boites de fer blanc, 1/6s.
En boites de fer blanc, JI lb.

2.0 En boites de fer blanc 1 Iý0 27-00 Pqts. î/îos boites Ls
En sacs, 1/5s, boites 5 lbg..

0 20.00 Puritan Cut Plug.-
Pqts. '/lis, boites 5 Ibo.S En boites de fer blanc, J eti lb.
En boites de fer blanc, i/Ss.

Pa M. En boites'de fer blanc, i Ilb.
150 ull Dress..i

1.0 En boites de fer blanc, 1/5 eti lb
i16,oo Meerscbaum-

15.00 Pqts. 1/105, boites s Ibo.
.1 En boites de fer blanc, ilb

19.00 En sacs 1/5, boites 5 lb..
20.00 Ritchie's Smoking Mixture-

Pqts. i/105, bottes 5 Ibs.

12.50 Ritchie's Cut Piug-
12 -O Pqts. î/i6s, boites 5 lbs.
12.50

12.00

12.00
12.00

12.00
12.00
12.50

12.50

7.00 CIGARETTES DE LAMBERT &
12.00BULR
13.00BTER
o; Garrick Mixture.
5.75 Par M.

0En btes fer-blanc herm. de 50.. 19.00
5.84 En boîtes de Io rembourrées .. 19.00

18.50 .Tabacs à cigarettes. La lb.
1B. C. No i, pqts, 1/12, btés 5 Ibs. 1.00
Puritain, pqts, 1/12s, bits 5 lbs.. î.oo

18-50 Athiete, paquets ou boites, 1/12,
boites 5 lbs...........1.05

25.00 Derby, eni boites de fer blanc ils. .95
Vanity Fair, pqts, is, btes 5 lbs.. i. 2o
Sultana, pqts, 1/12s, btes 5 lbs.. 1.00

18.00 Gloria, pqts,.e/i2s, btes 5 lbs.. .. * 1.00

papier) Southenn Straigbt Cut, paquets,
11.00 i/12s, btes ý lbs... .... ...... 1.00

Old Judge, pqts, 1/9s, btes 5 lbs. 1.45
24.00 Sweet Caporal, pqts I/13s, btes 2

3.00 Houde's S'agb Cuol ,pqs
1/12S, boîtes 5 ibs .. ......... 1.00

10.50 Haremn (Turquie), pqts, i/î6s,
boites 5 lbs..........1.35

7.00 J lb boites de fer blanc.... .40~
Houde's (Turques)-

7.00 1/2o pqts, 5 lbs. boites .. .70
Hochfeiner (Turques)-

6.00 1/16 pqts, 5 lbs. boites.... 1.10

1.85

.93

.83

.95

.79

.80

.83

.80

-. 1
Unique-

Pqts. 1/155, boites s Ibs.....
Pqts. i lb., boites 5 Ibo......61
Pqts. i lb., boites 5 lb's.......6o

Calabash Mixture-
1lb. boites en fer blanc, cartons

2 lbs. .... .... .. .. ....... ,
i IL boites en fer blanc, cartoi'îi

2 lbs...........I>
J l.b. boîtes en fer blanc, cartons

2 lbs.............20
i lb. boites en fer blanc, cartons

2 ibs........... .3
NATIONAL SNUFF CO., LTD.

Landry's Light Snuff-
Barillets ou jarres

Rose No.î...........32
Merise....... .. .3 4
Rose extra..........3
Macaba............*'
Scoth <pqts i lb. et boites, s lbi) 50
Scoth, *en jarres de 5 lbs.....52

Houde'. Dark Snuff-
Naturel............33
Rose Noî.......
Rose &Bean........
Rose Extra..........
Merise .. .... ..........
!iacaba...........41.
Scoth en pqts i Ilb. et btes 5 lbs. 50
Scoth en jarres 5 ibs. .. .. ..... Sa

Copenhagen-en boites 1/12 lb.. 9 0
Veivet, i/îo bte, cartons, 3 Ibso. 1.28
Horseshoe-en boites de z/îa lb. go

Tabacs américains à fumer. -La li.,
Pride of Virginia-

1/10 lb. boites eni fer blanc, car-
tons................,I. .. 1.33

Old Engiisb Curve Cut-
1/10 lb. boites en fer blanc, car-,
tons 2 lbo..........1.33
il lb. boites eni fer blanc (fer-
meture hermétique) .. .... ... 1.40

Rose Leaf (coupe fin à chiquer)-
i oz. torquettes, en i lb. drums, i P
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Vau"Eib Cut Plua.
Bees fer b61x/19 lb. ti lb. carton&.

(Fonjcé' ou liromatiqde)
te~so'o Cut Plue

Paqèsi z/ios lbi. cartons.
Patefïows Sui.-

z/S- lb. boîtes, cartons 3 Ibs.
* 'uxedo Granulated Plut'-

iljm boites en fer-blanc, ai Ibo.
cartons..... ...
4 yStrike--

LiMes -e fer blanc 3 Ibo. cartons
* /g lb. boîtes en fer blanc, car-

toàas Ibo........
/1o lb. boites en fer blanc, car-
à&i ai Ibo........1'b. boîtes en fer blanc...

'Ilb. bote en fer blanc...

IMPERIAL TOBACCO COMPA
0F CANADA, Limited.

(Empire Brandi)
* Tabb&c ciuer

Stag, barres, 5 1/3 à la livre
Bobo, 6 et la, à la livre. ..
Pay Roll, barres, 7 Yam. Palettes 7&
ClI", 68. et 128........
Black Watch, 6is.. ....
Currency, 6 34s. et 120.. ..
Empire Navy, barres, 14 oz.

* Tabacs à fumer
Sh,.mrock, 2 x 1, 6à.. ...
Pedro, barres, i 6 os. Se.. ..

*Tabacs hachés
Great West, <sacs) 8a.....
Reqpi Cube Cut, btes fer-blanc, 9go
Taxi, Crimp Cut, btes fer-blanc, lot:

1.28
THE 1B. BOUDJE CO., LTD.

QUED2C.
Tabacs coupés à fumer.

1.00 Casino-
pqts 6,boites 5 Ibm.....

i .09 pqts î/6, boites 5 Ibo.. ..
pqtm i et i lb........

Carillon (à fumer et à chiquer)
1.35 pqts i/ia boites de 5 Ibs.

Lion Brand-
3.28 sac papier z/la. koites 5 Ibm.

,.8 ri-Co lor-
zS boites de îlb.... ....

Rainbow-
I.3~ pqts î/9, boites s Ibm.. ..
1.6 boites en fer blanc i lb.

1.24 boites en fer blanc * lb.
sacs i/5, boites de 5 ibm.

NY Cremo-
pqts 1/14, boites de 5 Ibs.

Patriot-
boites en fer blanc dé i lb.
Tabacs Naturels, coupés, à fumer.

a:38 Parfum d'Italie-
046 pqts 1/12, boites de 5 Ibo.

o.56 Red Cross-
0.40 pqts de î/îo, boites de 5* ibm.

0:4 pqts de ilb. .. ......
0 . pqts de 1/7, boites de Sibm.
O.S Rouge et Quesnel-

pqts i/io, boites de 5 Ibs.
pqts 1/5, J, et i IL. ...

0.45 Bellefeuille-
0.55 pqts /6, btates e 5 ibs.

pqts 113 lb... .....

0. 59 qts de i lb........
0.70 Prairie-
0.78 pqts z/la, boites de,S 5ibm.

* Tabacs à Cigaettes

Rugby-
1/9 (boites à coulisse), boites

27 pqts 1/34, boites de 5 Ibm.o. 6o
24 pqts i et i lb.........60
20 Petit Bleu-

pqts 1/12 et à. boites de 5 Ibo. 30

4( pqt t i lb., mous étain 4o
pqts ý4 lb. mous étain.....40

35 pqts i 3/J2, Laites de 5 ibm.....48
' Petit Poucet-

pqts 1/12, boîtes de 5 Ibm.....48
Le Petit Jiune-

70 pqts 1/12, boîtes de 5 Ibo......6
73 Calabresse-

78 pqts 1/14, boites de s lb.....60
7 Swoboda-
52 boites à coulisse 1/9, boites de
52 Sbs...........64

25 Carlo-
pqts 1/14, boites de 5 Ibs......s

Ali Baba-
48 pqts 1/14, boites de 5 Ibm. . 60

btes à coulisse 1/9 ,btes de 5 Ibo. 6
40 Tabac à chiquer eni tablettes
40 Spun RolU-
55 pqts 1/16, boites de 1 l.. 60

38 Tabac naturel coupé et pressé
SOrignal- .
35 pqts i et J, *boites de 5 Ibs. 60
24 Tabac Coupé, Tranché, eni Palettes.

24 Bamnboo (Curved Cut>-
20 boites en fer blanc, i/io, -bts 3 Ibo. 75

Caribou-
38 boites 1/7, boites de 5 Ibo.....50

CONVENTION DE MARCHANDS DE CIGARES

-'Une assemblée qui avait pour but d'intéresser les mar-
ch4n.ds de cigares du comté de Westchester, Vermnont, a
euii ieu la semaine dernière sous les auspices de l'Indepen-
dent Retail Tobacconists' Association, de New- York, qui
avait fait toutes les démarches et défrayé toutes les dépen-
ses#

L'un des principaux orateurs de la circonstance fut M.
Ehrlich qui fit les remarques suivantes:-

"Une organisation est un corps composé de différents
organes remplissant des fonctions spéciales et mutuelles,
touûtes essentielles à la vie. Un groupe d'individus systéma-
tiquement unis pour leur bénéfice et leur avancement mu-
tuéls, constituent une organisation.

"Chez les animaux comme chez les plantes, nous re-
tr9uvons une oriZnisation instinctive naturelle, Les guerres
on.ticu pour cause première le manque d'organisation.

. Dans notre grand pays, nous avqns toutes sortes d'or-
ganisations: fraternelles, de bienfaisance, scientifiques, d'é-
ducatian, politiques, civiles, sociales et économiques. L'in-
dustrie, le capital -et le travail sont organisés. Seuls les ma-
nufacturiets 'et* les -marchands indépendants ne le sont pas.
Ett-ce que, les indépendants vivent en harmonie ave'c les
tritardm? NonI

- ",Votusdonnier-comme-mison pour ne pas vous organi-
ser.1 que vous ne pmupas le faire dans votre commerce.
Pourquoi? Si vrous pouvez vous organiser politiquement et

fraternellement, vous le pouvez aussi économiquement, ce*
qui est essentiel pour l'existence de votre famille. Là où il
y a une volonté, il y a un moyen.

"Abonnez-vous et lisez bien attentivement les journaux
de commerce et étudiez la stratégie de cette guerre com-
merciale dans laquelle vous êtes engagé.

"Le commerce en détail diffère totalement de celui en
gros et de la fabrication. Il y a une marge, une limite -à
toutes les organisations. Certains commerçants peuvent ètre
très ambitieux; mais il arrive qu'ils possèdent un jour tout
ce qu'ils peuvent contrôler. Toute nouvelle tentative pour
augmenter leurs affaires, entrainera presque infailliblement
une faiblesse dans leur organisation. Tout ce qui luit n'est
pas d'or.

"Une forte organisation des marchands indépendants
réduirait là vente des produits des trusts, et leur ferait cé-
der le pas aux articles- indépendants.

"Un conseil, en terminant: Faites-vous un ami de cha-
cun de vos clients; ne réduisez pas le prix des cigarettes;
expliquez aux clients 'que celui qui vend des cigarettes sans
profit est fVcé de se refaire sur le prix des cigares, et qu'il
est juste que chaque client paye sa part mais non celle des
autres. Souvenez-vous que le client a toujours raison. Si vous
voulez sa clientèle, il faut lui plaire, et un client satisfait
est un gros actif en affaires."
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M.LE PRINT EMPS 1 LES CHALEURS. .
-Les eaux printanières#- perturbées'dans leur limpidité, eti la fonte des neiges, multiplient les

demandes d'eau de Vichy.
Epiciers ! il est plus que temps de vous approvisionner et de voir si votre stock est en état de

répondre à la grande consommation.

Nous ivn leqaié Nous avons l'assortiment!1
A VOUS LE CHOIX

En- stock et à -arriver

EUX -DU BASSIN'DE VICHY
C S de 50 BtUS "LA CAPITALE" $5.00 c'S. C's de 50 BtUS 61A SANITAS" I

66 50 "à "LA NEPTUNE" 6.00 66
66 50 66 "ST-NICOLAS"9 7.00 " " 10O2 66 66LA SANITAS"

LIMONADES DUWBASSIN DE VICHY

&.00 c'S.
9.00

c'S 50 BUIS "LA ST-NICOLAS$" $7.50 c's.
6650j2 ".- "LA 8T.NICOLASIV 5,50 6
" 100! " "LA STuNICOLAS" 10.00

Cs 50 Otls "LA SAVOUREUSE" (CIanets$7M5 cis.
'50 *" "LA 8AVOUREUSE"(Chusp.) 8.00 6

'504Y" "LA SAVOUREUSE"o " 5.50 6

"I120%j" "LA SAVOUREUSE" ")6 9.50

Trois Grandes Marques Etablies
Fortifiants sans égaux "BACCHUSJ" 1BANYUL8.BARTISSOL" "EXTRAIT DE MALT MILLER'

Tou jours en Stock

*L'HUILIE D'OLIVE "MI-NERVA"
d'une pureté absolue, *vous donne avec chaque bouteille unt certificat de pureté du Laboratoire

officiel de Marseille. '&

Caisses 12 Bouteilles 1
66 12 6
66 24 6
66 24 6

En stock et à arriver
Litre. Caisses 2 Estagnons
Pinte. "6 6 6

Chopine. "6 10 4

Demniards. 66" 20 6

"6 48 6

i oromnpte. Conditions faciles.

5 Gallons
2 oe

Y8 6

Wraphiez à nos frais pour cotations.

"'ý1XW 3 & iic CI .LIraiTiE.
J. \,.L TEL.. MAIN 3766'

(INDEX DES ANNO



LE .PRIX COURANT e dredi,.4 Avril.1913.

* E

t.,. ,.'.

La Bière Popul

--- 4- C- *-..-..: .- 1

Est celle que veut le Con-

sOmmateur; donnez-la lui.

La vente de cette BIÈRE

excède celle de toutes les
autres marques réunies.

Brassée à Montréal depuis |
... ,cndants

et leur ferait cé-
.es indépendants.I ,,-onseil, en terminant: Faites-vous un ami de cha-

v vos clients; ne réduisez pas le prix des cigarettes;
,ifiquez aux clients que celui qui vend des cigarettes sans

rprofit est forcé de se refaire -sur le prix des cigares, et qu'il
est juste que chaque client paye sa part mais non celle des
autres. Souvenez-vous que le client a toujours raison. Si vous
voulez sa clientèle, il faut lui plaire, et un client satisfait
est un gros actif en affaires."
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