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ETOFFES A w
ROBES DE
Pour I'Automne 1910

Mettez au premier rang les Tissus de PRIESTLEY dans
votre département d’Etoffes 4 Robes, cet automne,
C'est un moyen sir d'augmenter vos affaires,

Crepe Chaine Panamas
Voilcs dc Soic Broa]clut}m
Sergcs Taffetas Drap Melona
Vénitiens Diagonales Plissé Tussah
Toledos Draps Satin Plissé
Royal Croisés Alva Rosetta
Tussah Broché Tussah

Costumes Rosaline Cheviotte Airedale

Mattings en Laine Boucle Osmond

Tissus Brandon pcur Costumes Tissus Wc"eslcy pour Costumes
Tissus Lowthian pour Costumes Drap Kingslcy

Croisés Alva Worsted Chantecler pour Costumes

Cravenettes Noires et Bleu Marine, et assortiment complel de couleurs.

|| SEULS AGENTS POUR LES ETOFFES A ROBES DE PRIESTLEY. ||

GREENSHIELDS LIMITED,
MONTREAL.
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TISSUS ET NOUVEAUTES

Nous aimerions vous
montrer notre assorti-
ment de mercerie pour
hommes, la procl\aine
fois que vous serez a

Montréal.

Les valeurs sont par-
mi les meilleures dans
la ville, et les marchan-
dises sont splcm‘lides.
absolument du dernier
genre, et se vendent ra-
pidcment.

Elles vous intéresse-
ront.

The
W. R Brock Company

Limited.

MONTREAL.
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La maison de Bonneterie, Sous-Vétements et Merceries exclusivement pour

hommes, la plus importante au Canada.

Notre nouvel assortiment de chemises pour le printemps vaut la peine d'étre

examiné......... C'est une ligne qui n'a jamais été offerte au public auparavant.

Matthews Towers and Company

MERCERIES POUR HOMMES

ET

MERCERIES POUR HOMMES EXCLUSIVEMENT.
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MONTREAL, SEYF TEMBRE

ASSOCIATION DES MARCHANDS®
DETAILLEURS DU CANADA,
INCORPOREE

Un des objets ou plutét une des ral-
sons d'étre de I'Assoclation des Mar-
chands Détailleurs du Canada est de veil-
ler & ce que les gouvernements provin-
claux et le gouvernement fédéral n'édic-
tent aucune lol qui vienne & l'encontre
des intéréts commerciaux d'une provinee
ou du pays entier

En effet, un des articles de la consti
tution de I'Association dit que cette Asso
clation a également pour but de: “Faire
connaftre aux membres de 1'Assoclation
tout projet de loi qui affecterait les inté
réts du commerce de détall, dés qu'll
aura 6té présenté aux Législatures Pro

vineiales ou au Parlement Fédéral, et
avant que le dit projet de loi devienne
lol.”

Il ¥y a malheureusement trop peu de
marchands, trop peu d'hommes versés
dans les questions commerciales au sein
de nos divers Parlements, Aussi, les
lois commerciales et industrielles, les

lois économiques, en un mot, ne sont-elles
pas toujours étudiées avec toute 'atten
tion et toute I'ampleur qu'elles méritent
Les lois sociales qu'abordent de plus en
plus nos législateurs ne sont souvent pas
considérées au point de vue des réper
cussions qu'elles peuvent avoir sur la si-
tuation économique du pays.

les marchands, & moins de sacrifier
leurs propres intéréts, ont pour devoir
d'étudier les projets de lois qui se rap-
portent de prés ou de loin au commerce
ot d'empécher qu'ils ne deviennent lois,
sl ces projets attentent & la liberté com-
merciale ou affectent leurs intéréts de
quelque fagon que ce soit

Isolément les marchands se feront dif
ficilement entendre des pouvoirs publies;
laurs réclamgtions passeront inapercues,
leurs griefs seront & peine écoutés et fils
ne trouveront personne qui veuille entre-
prendre de remédier aux maux dont ils
se plaignent.

Mais, voiel une Association qui étudie
les projets de loi qui peuvent affecter les
intéréts de ses membres; cette Assocla-
tion est forte, puissante, «lle a des argu-
ments A faire valoir, on I'entend, on dis-
cute avee elle et, si elle a ralson, on se
gardera bien de l'éconduire, méme en ¥
mettant des formes

Ainsi I'Assoclation des Marchands Dé-
tailleurs, qui veille aux intéréts du com-
merce de détall, représente tous les Mar-
chands Détailleurs auprés des pouvolirs
publics quand elle leur parle au nom des
Marchands. La logiqgue voudrait done
que tous les Marchands Détailleurs fis-
sent partie de I'Association des Mar
chands Détallleurs du Canada, Incorpo-
rée

Ceux qui en font partie savent combien
une organisation forte et pulssante a
d'empire sur les législateurs; ils savent
ce qu'ils doivent déja A leur Association.
Mais, ce n'est pas assez de se féliciter
de faire partie d'une Association dont on
n'a qu'd se louer; le meilleur moyen de
se montrer reconnaissant envers elle est
de travailler & augmenter sa force, sa
puissance pour le plug grand bien de
tous. Que chacun travallle donc A& la
grandeur de I'Association des Marchands
Détailleurs du Canada en lul amenant de
nouveaux membres.

. " 0w

Continuons A étudier le caractére de
I'Association des Marchands Détailleurs
du Canada, Incorporée, et le but qu'elle
se  propose, Ce but est maultiple,
ainsi qu'on a da le voir, et, comme {] est
d'un intérét majeur pour tous les mar-
chands de connaitre les avantages qu'ils
peuvent tirer de cette Association, nous
allons continuer 4 examiner l'oeuvre quel-
le se propose d'accomplir pour le bien du
commerce,

Nos lecteurs savent que ce n'est pas
seulement la mer qui a ses pirates, le
commerce aussi a les siens. Ces pirates
du commerce ce sont ceux qui, dans les

journaux, dans des circulaires, dans des
brochures ou autrement font de fausses
représentations pour attirer la clientdle,
prétendent vendre & prix cofitant et méme
an-dessous du prix codtant, quand ce
n'est pas vral; disent écouler aux prix
de fabrique quand le fait est notoire-
ment faux; se déclarent fabricants ou
manufacturiers, quand ils n'ont ni ateliers
ni manufacture d'aucune sorte; préten-
dent vendre des marchandises importées,
tandig qu'elles ne le sont pas; qui, en un
mot trompent sciemment le public, au dé-
triment du consommateur et des mar-
chands voisins.

I'Association des Marchands Détail-
ieurs, dans différentes assemblées ou con-
ventions qu'elle a tenues, a passé des ré-
rolutions en vue de demander au gouver-
nement fédéral une loi qui protdge le
commerce honnéte contre ces pirates qui
sont une honte pour le commerce et nul-
sent & #cm bon renom dans l'esprit du
public. Bien mieux, I'Association a Ins-
crit dans sa constitution, comme I'un des
buts qu'elle se propose, la protection du
commerce contre tous ceux qui font de
fausses reprégentations en matidre com-
merciale ou industrielle. Elle demande-
ra donc au Parlement fédéral, A sa pro
chaine session, d'édicter une loi ou d'a-
mender le Code Criminel de telle facon
que les fauteurs de fausses représenta-
tions golent sévérement punts.

Quel est le marchand qui ne voudrait
pas s'enrbler sous la bannidre d'une As-
soclation qul veille ainsl aux intéréts ma-
tériels et moraux du commerce de détall?

Cest un devoir pour tous de s'unmir
pour la défense de 'intérét commun. Les
marchands le comprennent de mieux en
mieux: nous en sommes oonvaincus et
nous le voyons par toutes les demandes
de renseig s sur le fonct
de V'Association qui arrivent A ses bu-
reaux,

Avant bien longtemps on comptera les
marchands qui ne font pas partie de 'As-
sociation des Marchands Détallleurs du
Canada, Tncorporée.
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| MODELES

choisies.

PARISIENS

ANS ces créations, I'importance
du style des Belles Garnitures

de la saison est démontrée de la
maniére la plus artistique, Elles

forment un des plus remarquables

Caracteres
de nos
Exhibitions.

Nous vous invitons personnelle-
ment & examiner cet étalage spécial,
ainsi que tous les autres départements
de notre magasin, qui contient un

stock magnifique de marchandises.

L.es Effets Persans et Orientaux

si & la mode maintenant pour la garniture des tissus sont offerts dans les colorations les plus

Nouveautés en Fleurs, formant un item important sur la carte des styles de la saison.

RUBANS POUR LES N(EUDS MERVEILLEUX et autres garnitures uniques des

Modes d’Automne,

Dans chaque ligne, motre stock représente les genres les plus récents et les plus

approuvés,

D. McCall Co., Limited.

Toronto, Montréal, Winnipeg, Ottawa, Québec.
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L'Association a pris pour régle, et c'est
d'ailleurs son devoir, de “travailler & ce
que, en autant que possible, le commer-

ce de détail des cités, villes et villages,
reste entre les mains des détailleurs.”

Les mots entre guilemets sont tirés de
la constitution méme de I'Association, et
nos lecteurs savent ce qu'a déja fait
I'Association dans ce sens, avant méme
qu'elie ait obtenu sa charte du gouverne-
ment fédéral. Clest grice & elle que les
projets de loi concernant les Sociétés Co-
opératives ont été rejetés & la derniére
session du Parlement fédéral.

On peut considérer que cette question
des Sociétés coopératives n'est pas en-
terrée ; elle n'est qu'ajournée. L'Asso-
clation devra la combattre encore dans
l'avenir, peut-étre dans un avenir trds
prochain, mais elle pourra le faire en-
core avec de plus grandes chances de
suceds, sl tous les détallleurs veulent
blen s'unir et se ranger sous I'égide de
leur Association,

Cette Association fait des progrés con-
sidérables : nous I'avons déjA démontré.
Elle vient d'enregistrer les noms de
42 nouveaux membres dans 'a Section
des Marchands de chaussures de Mont-
réal ; aunjourdhui, nous publions le comp-
terendu  de l'assemblée de formation
d'une nouvelle succursale de I'Association,
la Succursale Témisconata

Les officiers de I'Association, comme
on peut le voir, ne restent pas Inactifs:
c'est aux merchands, & seconder de leur
mieux leurs efforts et & alder de tout
leur pouvoir les organisateurs qui leur
ont délégué ces officlers,

Mais, pour en revenir an sujet du dé
but, il n'y a pas que les soclétés coopé-
ratives, qui solent une menace pour le
commerce régulidrement établl. Les col-
porteurs gont une plaie pour tout le com-
merce de détall : fls vont partout, dans
toutes les loealités, péndtrent dans les
maisons ofl, avec une tranquilité qu'on
veudrait pouvoir loner. fls étalent tou-
tes leurs marchandises, sachant bien
qu'lls finiront par intéresser ou par las
ser la patience des gens, c'estd-dire
qu'ils arrivent A leur vendre.

Cette engeal pullule dans
toute la province ol elle cause le plus
grand tort au commerce de la campa-
gne, méme dans les endroits les plus
reculés.

Tous les marchands détailleurs, sans
aucune exception voudralent 8tre débar-
rassés de cette engeance. Tl rentre dans
1a programme de 1'Association, de faire
amender la loi relative aux colporteurs.
Que les marchands donnent leur appul
& PAssoclation. afin qu'elle ait plus de
force et plug d'autorité pour obtenir de
12 législature provineiale, les mesuraes
uropres A atténuer le mal que causent
1es colporteurs, aux marchands établis.

£
:
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Succursale Témiscouata.

Assemblée do'rganisation de la Suc-
cursale Témiscouata de L Association
des Marchands Détailleurs du Canada,
Incorporée, tenue & Fraserville, le 8 sep-
tembre 1910, sous la présidence de M. J.
0. Girard

BEtalent présents:—MM. Emile Breton,
J. B. Pineaun, J. O. Girard, F. J, Michaud,
Arthur L. Pelletier, J. Viel, J. A. Cham-
berland, ete,

M. Jos. Marchand, I'organisateur, donne
quelques explications sur 1'Association,
fait un résumé du travail déjd accompli
par cette Association, et donne lecture
des résolutions adoptées & la Convention
Provinelale tenue les 20 et 21 juillet 1910
A Montréal. Il fait ensuite lecture de la
liste des marchands qui ont signé leur
application pour devenir membres, et qui
comprend les marchands suivants: MM
Smile Breton, J. E. Pineau, J. O. Girard,
Alph. Anctil et F. J. Michand "¢ Fraser-
ville; MM. Arthur L. Pelletier, Thédée
Terriault, L. H. Levasseur, A. E. Thi-
vierge et J. A. Chamberland, de la Ri
vidre du Loup Station; M. Jos. Viel, de
Riviere du Loup; MM J. R. Soucy et C.
Eug. Michaud, de I'lsle Verte; M. Pierre
Michaud, de L'Epiphanie; MM. Joseph
Rioux et Jos. Coté, de Trols Pistoles.

On procéda ensuite & 1'élection des Offi-
clers,

Proposé par M. J. Viel, secondé par M.
J. A. Chamberland que M. J. O. Girard
#oit mis en nomination pour la charge d-
Président de la Succursale Témisconata
de 1.Assoclation des Marchands Détall-
leurs du Canada, Incorporée. Aucune au-
tre nomination n'ayant été faite, M. J. O.
Girard est déclaré élu Président pour
I'année courante,

Proposé par M. 1. E. Pineau, que M
Jos, Rioux eolt mis en nomination pour
remplir la charge de ler Vice-Président
de la Succursale Témiscouata de L'As-
cociation des Marchands Détailleurs du
Canada, Incorporée. Aucune autre nomi-
nation n'ayant été faite, M. Jos. Rioux
est déclaré élu ler Vice-Président pour
I'année courante.

Propoosé par M. A. L. Pelletier que M.
L. H. Levasseur soit mis en nomination
pour remplir la charge de 2idme Vice-
Président de la Succursale Témiscouata
de 1.'Association des Marchands Détail-
leurs du Canada, Incorporée. Aucune au-
tre nomination n'ayant été faite, M. L.
H. Levasseur est déclaré élu 2idme Vice-
Président pour 'année courante.

Proposé par M. J. A. Chamberland que
M. Chs. E. Michaud soit mis en nomina-
tion pour remplir la charge de Secrétaire
de 1a Succursale Témisconata de L'Asso-
clation des Marchands Détailleurs du Ca-
nada, Incorporée. Aucune autre nomi-

ration n'avant 66 faite, M. Che . Mi-
chaud est déclaré 6élu secrétaire pour
I'année courante,

Proposé par M. Jos. Viel que M. J. E,
Pineau soit mis en nomination pour rem-
plir la charge de Trésorler de la Succur-
sale Témiscouata de L'Association des
Marchands Détailleurs du Canada, In-
oorporée, Aucune autre nomination
n'ayant 6té faite, M. J. E. Pineau est dé-
claré élu Trésorier pour l'année couran-
te.
11 est ensuite résolu que les cing Offi-
olers élus, MM, J. O. Girard, Jos. Rioux,
L. H. Levasseur, Chs. E. Michaud et J. E.
Pineau solent délégués sur le Bureau
Provincial pour représenter la Succursale
de Témiscouata.

Proposé par M. Jos. Viel, secondé par
M. J. E. Plneau qu'une résolution soit
adoptée priant le Bureau Provinclal de
prendre les moyens efficaces pour faire
cesser définit le fait
;ar les maicons de gros A d'autres per-
sonnes que celles reconnues comme mar-
chands, Adopté.

Proposé par M. A. L. Pelletier, secondé
par M. E. Breton qu'une résolution soit
adoptée appuyant la résolution No. 19 de
la Convention provineiale tenue & Mont:
réal les 20 et 21 Juillet 1910, re les em-
ployés du Gouvernement. Adopté.

Proposé par M. J. A. Chamberland, se-
condé par M. Chs. E. Michaud que la loi
concernant les Cercles Agricoles soit étu-
diée, et qu'un certain contrble soit exer-
cé sur les achats de graines de semences
faits par les Cercles une fols l'an, et que
ces dits Cercles n'étant pas Marchands, ne
devraient pas avoir le droit d'acheter au-
tre chose que des graines de semences.
Adopté.

Proposé par M. Jos. Viel, secondé par
M. J. O. Girard, que, attendu que le com-
merce fait par la malle et sur catalogues
cause cause up tort considérable A tous
les marchands, le Buremu Fédéral et
le Bureau Provincial sofent priés de pren-
dre tous les moyens nécessaires pour res-
treindre et si possible, arréter ce com-
merce. Adopté.

La Succursale Témiscouata appuie for-
tement le discours que M. P. J. Coté, de
Québec, a prononcé & la Convention Pro-
vinciale tenue les 20 et 21 Juillet der-
nier, relativement au colportage dans les
campagnes.

Proposé par M. Jos, Viel, secondé par
M. J. A. Chamberland qu'une assemblée
de la Succursale soit tenue le ler jeudi
de chaque mols & 8 heures pm. et la
séance est levée.

. " »

M. L. 0. Perrier, ancien chef de la eir-
culation du journal “Le Canada”, a 6té
nommé Organisateur des Sections de Com-
merce de la Succursale de Montréal de
I'Assoclation des Marchands Détailleurs
du Canada, Incorporée.

. & =

M. J. A. Gravel a 61é nommé Secrétaire-
Adjoint de la Succursale de Québec de
I'Association des Marchands Détailleurs
du Canada, Incorporée.
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Nous offrons
ce qu'il y a de plus nouveau
n

Modes d’Automne
Noveaux Modéles

de Chapeaux non Garnis.

Nouveautés Parisiennes
en Fleurs, Plumes et Montures.
Broderies Antiques, Rubans, Velours

et Soieries.

Dentelles et Tulles Vieil Or et
Argent Mat.

DEBENHAMS (Canada) LIMITED

MONTREAL TORONTO

QUEBEC OTTAWA
PARIS, 115 rue Réaumur




LES DELEGUES DE LA CHAMBRE DE
COMMERCE A TORONTO

Sur lnvitation spéciale des directeurs
de I'Bxposition Industrielle de Toronto,
une délégation de la Chambre de OCom-
merce du District de Montréal est allée
visiter 1'Exposition.

Cette délégation est revenue & Mont-
réal enchantée de son voyage et de la cor-
dlale réception des directeurs de I'Bxpo-
sitlon; elle 6tait composée de MM. Ovila
8. Perrault, président; Fred. C. Larivié-
re, ler Wicesprésident; Geo. Gonthler,
trésorier; C. H. Catell, Jos. Fortier, J. O
Gareau, Alph. Renaud et du Secrétaire,
M. Fortunat Bourbonniére
Un banquet leur a 6té offert par les

s de | it A ce
figuralent deux ministres: le ministre
d'Agriculture de I'Alberta et son collégue
de Ia Colomble Anglaise. Par une faveur

dont les furent v
touchés et avec l'assentiment des deux
ministres provinclaux, le président du
banguet pria M. 0. 8. Perrault de pren-
dre le premlier la parole.

M. Perrault remercia vivement les hotes
des délégués de leur courtolsie et de leur
amabilité et, dans un discours patriotique,
féllcita les directeurs de I'Exposition de
leur oeuvre “un inventaire annuel de no-
tre actif national”, dont nous ne pouvons
donner & notre grand regret que 1'élo-
quente péroraison:

“L’entente cordiale qui a existé dans
ce pays, entre deux grandes nations, éga-
les I'une & 'autre, pendant plus d'un clé-
cle, doit étre continuée et perpétuée A
jamais. Et, ce que les fils de I'Angleter-
re et de la France ont accomplli dans le
passé, |1s le feront encore dans 'avenir.

“Le navire du Canada, commence seu-
lement son voyage glorieux vers sa for-
mation en nation.

“Levons-nous tous et soyons préts A
continuer notre voyage patriotique, allons
2 toutes voiles aux vents du progrés, de
la liberté, de la justice, de la civilisation,
de la dévotion au Canada, et de la loyau-
té au vieux drapeau et & notre noble Roi.”

LA QUESTION DES MANQUANTS AU
MESURAGE

A une assemblée du Comité Provincial
de la Section des Marchands Détailleurs
de Nouveautés de la Province de Québec,
qul a eu liew au commencement de ce
mois, le Président, M. J. O. Gareau, a re-
mis sur le tapis une question qui est d'un
intérét majeur pour le commerce de dé-
tall de nouveautés,

La question n'est pas nouvelle, mais
des faits nouveaux font qu'elle est encore
d'actualité.

Depuis longtemps le commerce de dé
tail de Nouveautés se plaint que les ma-
nufacturiers étrangers et méme canadiens
facturent souvent des marchandises pour
up mesurage qu'elles n'ont pas et, ce, tou-
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jours au détriment du marchand de dé-
tail.

Volei, d'ailleurs, la traduction de la
lettre qu'a écrite M. J. O. Gareau & I'un de
ses fournisseurs fautifs, elle explique trés
clairement la situation,

Montréal, ler septembre 1910

Messieurs,—Votre caisse de couvertures
est en ma possession et je vous diral que
sl la qualité est satisfaisante, le mesurage
ne l'est pas dans toutes les lignes regues.
Le No “Our Special” devrait mesurer 64
X 84 et ne mesure que 64 x 75, soit 9
pouces en moins dans la longueur.

Les grises 7 Ibs, mesurent 64 x 80, au
lieu de 64 x B84,

les grises 8 Ibs, mesurent 68 x 80 au
lieu de 68 x 88,

Je dois ajouter que I'Association des
Marchands Détallleurs du Canada a pris
en main la question de veiller & ce que la
coutume malhonnéte et injuste de manu-
factures qui marquent leurs marchandi-
ses pour uh mesurage qu'elles n'ont pas,
solt punissable d’aprés le Code Criminel.

L'Btat de New York vient précisément
d'adopter une loi similaire qui a obligé
les marchands ae gros de cet Etat & éti-
queter de nouveau toutes les marchandl-
ses faussement marquées, J'admets qu'en
ne marquant pas vos marchandises vous
ne faites que ce que font les autres ma-
nufactures, mais il est temps qu'on adopte
dans notre pays des méthodes plus honné-
tes et le Marchand de Détail qui a eu le
plus & souffrir de ces méthodes malsaines
ot malhonnétes est maintenant consclent
de ses Intéréts et protestera énergique-
ment tant que ne sera pas aboli ce systd-
me néfaste.

Jattends de vous par le retour du cour-
rier une note de crédit pour |- différence
de mesurage dans les marciandises re-
cues.

Confiant que mes remarques seront ac-
ceptées comme s'appliquant A un état gé-
néral de I'industrie manufacturiére étran-
gre et domestique, J'al I'honneur d'dtre

Votre dévoué,
J. 0. GAREAU, Limitée.

LE VOL AU TELEPHONE.

Les filous qui opdrent aux Etats-Unis
ont imaginé un nouvau moyen de met-
tre en coupe réglée les marchands de
détail et plus particulidrement les épl-
clers des grandes villes.

Pour opérer, ils se servent du téléphone.
L& moyen qu'lls emploient, est trés sim-
ple et ne manque pas d'ingénuosité; aus-
81, fait-il de nombreuses dupes.

Nos volsins importent chez nous, avec
vne méme facilité ce qu'lls ont de bon
et ce qu'ils ont de mauvais. Comme
le coup du vol au tééphone a néussi chez
eux, on ne manquera sfirement pas de
I'employer quelque jour, peut-8tre pro-
chain, chez nous,

Afin de mettre en garde nos lecteurs,
nous allons leur expliquer comment opd-
rent les voleurs au téléphone.

Nos voleurs s'informent tout d'abord
du nom et de l'adresse du fournisseur
d'une personne ayant quelques moyens,
achetant assez librement, et ayant le té-
léphone chez elle. Tis téléphonent donc

au fournisseur de cette personne, passent
un ordre assez rond au nom de la dite
personne et demandent qu'on envole les
marchandises sans retard.

La livraison se fait, c'est une servante
généralement qui regoit les marchandi-
ses, elle les accepte done, persuadée que
sa maltresse a donné une commande au
fournisseur.

Dix minutes ou un quart d'heure en-
viron aprés la livraison, un des compe-
res se présente et réclame les marchan-
dises qul, dit4l, ont été livrées par er
reur. On s'informe : madame n'a rien
commandé, en effet, on remet les mar-
chandises sans méfiance et le tour est
Joué.

Le fournisseur envole son compte & la
fin de la semaine, de la quinzaine, ou du
mols, suivant 'habitude de réglement du
client et c'est alors seulement que l'af-
faire est tirée au clair.

Le client dit & son fournisseur : vous
savez blen que je ne vous avals pas de-
mandé les marchandises que vous me
facturez A telle date et la preuve, c'est
que vous les avez fait réclamer un quart
d'heure aprés les avoir livrées, en pré-
tendant qu'il y avait eu erreur de per-
sonne.

Le fournisseur s'apercolt alors qu'il a
6té la vietime d'adroits coquins et se pro-
met de prendre ses précautions & l'ave-
nir,

Nous voudrions que nos lecteurs se
mettent en garde contre le vol an télé
hone,

BIEN OU MAL ACHETER

A cette épogque de l'année les mar
chands pensent & s'approvisionner pour
les salsons d'automne et d’hiver. Nous
leur conselllons fortement de faire, avant
de passer leurs commandes, une sorte
d'inventaire, afin qu'ils n'achdtent pas
des marchandises existant déjA en maga-
sin en plus grande quantité qu'lls ne le
supposent. D'un autre cOté en passant
en revue leur stock {le s'apercevront sQ-
rement que des articles leur manquent
qu'ils eroyaient avolr encore en magasin.

11 faut, en tout cas, que le marchand
craigne toujours plutdt d'acheter trop
que trop peu,

11 est trés facile aujourd’hui, avec les
moyens de ication qui
d'un bout & 'autre du pays, de renouveler
ses approvisionnements. Il en colite un
peu plus, 1l est vral, de fractionner les
expéditions & cause du fret, et le fret d'hi-
ver est plus cofiteux également gque le
fret d'été.

Mais, tout caleul fait, mieux vaut en-
core payer un peu plus cher de fret que
de conserver dans ses tiroirs ou sur ses
tablettes une marchandise qui, ne se ven-
dant pas, se détériore ou se défratchit
et mange l'intérét de la partie du capital
qu'elle représente.
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Nous nous Spécialisons di s les
Sous-Vétements d’Hommes

et nous n'en faisons pas d’autie sorte. Mais les lignes

de Sous-Vétements d'Hommes que nous produisons ne

sont égalées, pour la qualité, la confectior ou le fini, par

aucune autre ligne de Sous-

Vétements d’"Hommes produi

te au Canada.

La Maique de Commerce

St-George est bien connue des

hommes judicieux dans tout

le Dominion, comme le type

des sous-vétements parfaits

UNSHRINKABLE dans toutes les pesanteurs et

UN D E Rw EA R toutes les grandeurs.

FOR MEN

Essayez l'effet produit par
la Marque St-George sur vos ventes de sous-vétements,

Demandez la Marque St George & votre fournisseur

Schofield Woollen Company
Limited
OTTAWA, .  ONTARIO
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81 le marchand force un peu ses achats,
il court ce danger que, pour une raison
ou pour une autre, ses ventes ne solent
pas celles qu'il avait espéré ou bien qu'il
vende moins au comptant et p'us & cré
dit que de coutume. Dans un cas comme
dans l'autre, son tiroir-caisse s'en res
sent et 1l peut &tre dans la nécessité de
demander des délais & ses fournisseurs
ce qu'il faut toujours éviter, & moins d'y
étre absolument foreé. La régularité dans
les paiements vaut au marchand un bon
renom et son crédit en est heureusement
affecté

Ce gue le fournisseur demande de son
client ce n'est pas qu'il Jui achéte beau
coup et ne paie pas, mais bien qu'il pale
tout ce qu'il achdte. Un client qui achéte
peu et paie bien sera toujours mieux con
gidéré que celui gui fera une grosse fac

tare et ne montrera pas la couleur de son

agent

Le marchand doit étre guidé dans ses
achats et par ses ventes et par ses échéan
ces 1l est déraisonnable d'acheter plus
qu'on ne peut vendre dans up temps don
né et pour un montant pius éle & qu'cn

le pourra payer & la date de I'échéance
de la facture

DESCRIPTIONS DES CHAPEAUX RE.
PRESENTES DANS CE NUMERO

Pages 12 et 14 Le tour de téte de
ce chapeau en forme de champignon me
sure 7 pouces, la passe 5 1-4 pouces; la
calotte a 3 pouces de haut et 10 pouces
d'un bord & l'autre. La carcasse en bou

grau est couverte de velours bleu saphir

la ca'otte est drapée de ce matériel. La
passe est échancrée 4 quatre points éga
lement distants, En arridre est fixé un
pompon en autruche, rayé blane et bleu,
avece plumes frisées par-dessus la calotte

Page 16 Chapeau élégant en velours
et satip raisin, avee plume de coq frisée

Le tour de téte mesure 8§ pouces, la ca
A une

lotte 5 pouces et la passe est fixée
forme saule pleureur, de 5 4 8 pouces. Une
bande de velours dessine le contour de la
passe, En arriére est une pointe formée
de trois remplis de ruban de couleur as
sortie & celle du satin. Le pompon en
plumes d'un noir verditre a une hauteur
de 12 pouces et est fixé en arriére

Le taux moyen des droits de douanc
percus au Canada en 19091910 sur les
ées a 616 de 16.24
p.c.; le taux moyen pendant l'année fis
cale 1908-1909 avait été de 16.11 p.e. Les
conventions récemment avec
I'Allemagne, les Etats-Unis, I'Italie et la
Belgique feront sirement balsser le taux
moyen en 1910-11

marchandises impor

passées
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CORRESPONDANCE

Un de nos abonnés nous adresse la let-
tre suivante & laquelle nous croyons de-
voir répondre par la voie du “Prix Cou
rant”, la question gui nous est posée pou
vant intéresser un grand nombre de nos
lecteurs

Monsieur le Rédacteur,—Voulez-vous me
permettre de vous soumettire le cas sul
vant: Nous avions fait traite sur un
client, par l'intermédiaire d'une Banque
dont le bureau est situé a milles
80:osa0s

Cette traite a 6té honorée immédiate
ment par notre client

La Bangue ne nous en a pas prévenus

Plusieurs mois se sont passés, alors que
nous écrivions régulidrement A notre
client lui demandant une remise.

Finalement, nous avons pris une action
que nous avons proprement perdue, parce
que la Bangque avait recu l'argent et ne

nous en avait jamais avertis.

Etant trés éloignés de notre Bureau de
Banque nous ne faisons faire les entrées
dans notre llyret que trds rarement

La Banque est-elle responsable; c'est
a-dire, une banque qui percoit le produit
d'une traite tirée par un client estelle
tenue responsable d'avertir celulei ?

Voici notre opinion:

Il n'y a rien qui oblige, dans un cas
semblable, la Banque & avertir son client
du paiement d’une traite remise soit A
I'escompte, soit & l'encaissement

Une traite, auss! bien qu'un billet, est
supposée devoir 8tre payée par le tiré a
1'é6chéance; cg n'est habituellement que
quand la tralte n'a pas été payée que la
Banque donne avis A son client du non-
paiement. La Banque n'ayant pas retour-

né la traite & son client, 11 y avait tout
au moins une forte présomption que cet
te traite avait été payée A& son échéance.

Dans de parellles circonstances, guand
le tiré ne répond pas & des demandes réi
térées de remise, la présomption de paie
ment se change en guasi-certitude.

11 eut, d'ailleurs, &té faclle d'en obte
nir une certitude compldte en adressant
up mot A& la Banque qui, plus courtoise
que le client, aurait assurément répondu
A une lettre d'affaires. On peut donc
dire qu'il eut été facile d'éviter d'entamer
des poursuites qui devaient mal tourner
pour les tireurs et leur &tre onéreuses.

Nous ne comprenons pas que les ti
reurs ne se soient pas adressés A la Ban
que; c'était, il nous semble, la premidre
chose & falre, méme avant d'éerire au
tiré.

REPONDEZ AUX LETTRES

Dans une correspondance que nous re
produisons d'autre part, un de nos abon-
nés relate le fait qu'il a écrit plusieurs
fols & I'un de ses clients sans pouvoir en
obtenir une réponse

8i, cependant, jamals lettres ont exigé
une réponse, c'est bien celles dans lesquel-
les il demandait & son client de dire s'll
avait honoré une traite sur lul, Un »
un simple mot: oui, éerit sur une cxc
postale eut été suffisant,

Ce mot n'a pas été écrit,

Notre correspondant ne nous le dit pas,
mals avant d'exercer des poursuites dbn-
tre son client, {1 lui a certainement éerit
pour le menager des dites poursultes.
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Les menaces pe l'ont pas falt sortir da-
vantage de son mutisme et c'est sans dou
te avec un malin plalsir qu'il aura vu
arriver le papler timbré. 11 y a des gens
ainsi faits qu'ils sont heureux de voir
leurs semblables s'enferrer et qui ne fe-
ralent rien au monde pour les empécher
de faire un faux pas,

Dans les relations commerciales, aussi
bien que dans les relations soclales, celul
qui néglige de répondre & une lettre né-
cessitant une réponse, manque aux régles
de la civilité la plus élémentaire.

En affaires, pareilles négligence peut
entrainer de graves conséquences. Quand
un fournisseur écrit & son client pour lui
d der des i sur sa sl
tuation, lui réclamer le réglement d'une
facture, ou le retour d'un billet envoyé
4 sa signature, quelle opinion veuton
qu'il ait de son client, si celuiei ne se
donne pas la peine de répondre aux let-
tres qui lul sont adressées?

Ce client passe non seulement pour in
civil, mals aussi pour un homme igno-
rant la pratigue du commerce, quand on
ne le soupconne pas d'étre embarrassé
dans ses affaires. Son crédit y perd ef-
rement et irnémédiablement.

Tout marchand qui achdte A erédit sait
bien que, s'il obtient le crédit sollielts,
c'est parce que son fournisseur a con-
flance d'étre payé A 1'échéance, Mals
cette confiance dolt étre basée sur quel-
que chose. Quand un fournisseur deman-
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de & son client de lul expliguer sa situa-
tion, c'est précisément afin de savoir quel
le limite de confiance ou de crédit 11 peut
accorder & ce client. 8| ce dernier ne ré-
pond pas & la demande qui lui est adres
sée, 1l fait évidemment tort A son propre
crédit

8i on lui réclame un billet qui lul a
été envoyé A sa signature, le marchand a
peut-btre des raisons pour ne pas le si
gner; mals encore faudraiti) qu'll fasse
connaitre ces ralsons & son fournisseur
qui ne peut pas les deviner. Par exem-
ple, au lieu de signer un billet & trois
mols, le marchand veut envoyer son che-
Que & l'expiration du mols, quoi de plus
simple d'écrire A son fournisseur et, en
lui retournant le billet non signé, de lui
dire qu'il sera réglé par chdque & la fin
du mois.

Le pire est que certains marchands re-
tiennent les billets sans ralson, sans ex
Plication et ne font nullement attention
aux lettres qui les leur réeclament L'é
chéance arrive, ils ne bougent pas, Ils at
tendent de nouvelles réclamations et ne
paient que quand les menaces de poursui-
tes arrivent.

Ces menaces les irritent; il se fAchent
oontre leurs fournisseurs, alors qu'ils me
devraient s'en prendre qu'd eux-mémes
et blamer leur propre paresse, leur négli-
gence ou leur mauvais vouloir,

Nous pourrions multiplier & I'infini les
exemples, mais nous croyons en avolr dit
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assez pour montrer aux marchands négli
gents, comblen ils ont tort de ne pas ré
pondre aux lettres de leurs fournisseurs
toutes les fols que ces lettres nécessitent
ane réponse

Un homme d'affaires digne de ce nom
ne néglige jamais sa correspondance.

A PROPOS DES LOIS COMMERCIALES

Les journaux quotidiens prévoient que
a prochaine session du Parlement Fédé-
ral aura lieu plus tot que de coutume. Ils
font remarquer que, le mois prochaln,
tous les ministres seront & Ottawa et g'oc-
cujront dep travaux Ipréliminaires a
l'ouverture de la session.

Que ces prévisions se réalisent ou non,
elles doivent nous rappeler Qque les mar-
chands doivent veiller & ce que nos lé
glslateurs ne passent pas de lois contral
res aux intéréts du commerce

Il est possible, probable méme qu'on
verra réapparaftre & la Chambre des Com
munes les anciens projets de lol, un peu
modifiés peut-dtre, relatifs aux Sociétés
Coopératives de consommation

Les marchands devront plus que ja
malis combattre toute tentation d'implan-
tatlon de ces Sociétés sur notre sol

Les marchands doivent se liguer, s'u
nir et former une masse compacte pour
combattre utilement tout projet de lol
qui favoriserait une classe de privilé

Sous-Vétements

Trade Mary

PEN-ANGLE

DEMANDEZ LA
BROCHURE
CONCERNANT
LA BONNETE.
RIE
PEN-ANGLE

Une autre forte campagne de publicité vient
de commencer dans les journaux et magazines
Nous avons confiance dans la Qualité Pen-
Angle.

Le public y a aussi confiance, Faites

dés maintenant une commande importante,
I1 y aura une forte demande cet automne,
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u
glés au détriment des commercants pro-
prement dits

L'Association des Marchands Détall
leurs du Canada (Incorporée) pourra com
battre d'autant plus efficacement tout
projet de lol préjudiciable aux intéréts du
commerce, qu'elle sera plus forte, plus
pulssante

Elle ne peut tirer sa force et sa puls
sance que du nombre de ses membres ;
aussi, estil du devoir de tout marchand
détailleur de faire partie de I'Associa
tion des Marchands-Détailleurs du Cana
da (Incorporée)

AVARIES EN COURS DE ROUTE

Conduite a tenir

souvent que des mar
en cours de rou
& qui elles sont

Il arrive assez
chandises sont avariées
te et que le marchand
destinées, ne sait pas comment se retour
ner dans une
perdil, en ce cas, la vaelru du dégat, de
I'avarie ou des manguants

Il est étonnant que des marchands igno
rent ce qu'ils ont & faire dans de telles
circonstances. Ce ne évidemment
Nou

semblable occasion, aussi

sont
Tissus et
suffisamment

ns lecteurs de
été

pas d'ane
veautés"” ont
renseignés A ce sujet;

car ils

mais, comme nous

avons sans cesse de nouveaux abonués et
que, chaque jour, de nouveaux marchands
ouvrent magasins nous allons reprendre
cette question

Elie en vaut la peine, car on nous dit
souvent dans le commerce de gros, et on
vient de nous le répéter encore, que les
marchands de la campagne en grand nom
bre, soit par ignorance, scit par négligen
ce perdent parfois des assen
rondes quand il leur serait trés facile de
se falre rembourser par les compagnies
de transport de la valeur des marchandi
ses manquant ou avariées pendant le
transport

Les compagnies de chemins dg fer ou
de navigation sont censées recevoir en bon
état les colls, paquets, ete, qu'elles dol
vent transporter—d'ailleurs, elles ne les
acceptent pas autrement. Elles ont done
I'obligation de les remettre en hon état
au destiatair, Si, a larrivée, les pa-
quets, calsses, sacs, etc, sont brisés, dé
chirés ou endommagés d'une fagon quel
conque, le destinataire ne devra pas en
prendre livraison, sans avoir fait consta
ter les manquants ou le mauvals état de
la marchandise par I'agent. Mais cela ne
suffit pas encora, il lul faut faire ses ré
serves sur les connaissements que lui de.
mande de signer I'agent, afin que le mar
chand conserve son recours contre la com
pagnle.

Les protestations verbales n'ont aucune
valeur, pas plus que la promesse de I'a
gent de faire indemniser le destinataire
par la compagnie. C'est le cas de répé

sommes
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ter icl que “les paroles s'envolent et les
éerits restent.”

Pour s'assurer si des marchandises
manquent dans une caisse ou un paquet,
il est toujours prudent de peser l'un et
I'autre avant d’en prendre possession; il
¥ a des balances dans toutes les stations.
11 est facile de voir alors si le poids con
corde avec celui indigué sur le connais
sement au moment du départ. Si le poids
est moindre, faire des réserves sur le
connaissement, comme i1 est dit plus haut
avant de prendre possession de la mar
chandise

Si un agent se refuse A ce que le desti
nataire indique sur le connalssement que
la marchandise est arrivée en mauvals
état ou que les calsses sont brisées, ou

facture & la compagnie. 8i, dans un temps
raisonnable, le réclamant n'a pas de ré
ponse, ou si sa réclamation est indGment
contestée, le marchand trouvera sQrement
de I'aide auprés de son fournisseur, dans
SOn recours contre le transporteur

Mais il est inutile de s’adresser A son
sl on n'a pas opéré comme
nous l'avons dit plus haut. 11 faut tou
Jours, pour pouvoir obtenir gain de cau-
se, avoir protesté par écrit sur le connals
sement entre les mains de I'agent, avant
de prendre j des marchandl

fournisseur

La Royal Bank of Canada annonce
qu'elle ouvrira une succursale A& Londres
Angleterre, le septembre prochain,
sous la gérance de M. James Mackle

ler

encore qu'il y a défaut de polds, le mar
chand évitera de prendre livralson de l'en
voi et écrira & la compagnie en lui fal
sant connaftre toutes les clrconstances
de la cause et en lul signifiant qu'on la
tiendra res ble des ¢ 6éq es de
la non-délivraison et des avaries pouvant
exister

Le marchand ne peut pas toujours al-
ler prendre lul méme possession des mar-
chandises qui lui sont adressées; aussi,
lui recommanderonsnous de ne jamais se
faire remplacer par un enfant, mais par
une personne comprenant parfaitement la
maniére d'agir, pour ne pas perdre le re
cours contre la compagnie, en cas de dom-
mage

Aussitot que le dommage aura 6té cons
taté et évalué le marchand enverra sa

RECENSEMENT DE LA MORTALITE,
DE L'INVALIDITE ET DES
INDEMNITES

Le prochain recensement de la morta-
lité, de l'invalidité et des indemnités s
ra fait le ler Juin de I'année prochaine,
A la méme date que le recensement de la
population. 11 couvrira la statistique
d'une année et donnera les renselgne-
ments concernant toutes les personnes
comprises dans la feuille de recensement,
pour l'année expirant & minuit le 31 mal
1911

On inscrira sur la feullle la deserip-
tion personnelle de toute personne mor-
te pendant 'année, ou qui a 6té rendue
invalide par accident ou maladie, et, pour
identification plus complite, on référera
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Les Rubans Soie, Pure Teinte, établissant un commerce permanent.

QUELQUES-UNES DES LIGNES DE RUBANS CORTIOELLL

Taffetas Defender, toutes largeurs, en rou- TAFFETAS-SOIE Satin Carmen, toutes largeurs, en
leaux de 10

.—La ligne de Rubans rouleaux de 10 verges.
Taffetas ayant ll plus grande vente en LEADER La ligne satisfaisante de
Amérique, Article populaire, de bonue vente, Rubans Satin

PETITES LARGEURS EN RUBANS LAVABLES.

FAIRY—=NINA~]ULIRTTE—PRINCE—rouleaux de 50, 100, §00 verges.
Mermaid—Dessin & bloc—Imfast —Dessin & rayures,

STOCKS A MONTREAL — TORONTO — WINNIPEG.
Tous les genres d'Echarpes pour Automobilistes Procures-vous une Ligne Cortioelli.
Nous avons les supports d'Etalage de Rubans A. N. RUSSELL SONS & 00.
Seuls Agents Canadiens pour le NOUVEAU RUBAN STAYSO.

Corticeili Silk Company, Limited.

BUREAU PRINCIPAL A ST JEAN, P. Q.
ADRESSEZ-VOUS AU BUREAU LE PLUS RAPPROCHE,
SALLES DE VENTE :
22 rue Ste-Héldne, MONTREAL. 56 rue Albert, WINNIPRG,
24 et 26 rue Wellington Ouest, ToroNTO. g1a rue York, SypNey, N. S. W.
138 rue Hosmer, VANCOUVRR.
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A sa famille ou & son domicile dans la
premiére feuille

Sous l'en-téte “Description personnelle”
on inscrira le nom et le sexe de chaque
personne, sl elle est oélibataire, mariée,
veuve, divorcée ou légalement séparée,
alnsi que le mois de naissance, I'ige au
dernier anniversaire, et le pays ou l'en
droit de nalssance. On enregistrera aus
sl, sous l'en-téte général “Description per
sonnelle”, la race ou tribu d'origine, la
religion et la profession, )'em) ou le
ocommerce, qu'il s'agisse de personnes mor
tes au cours de 'année ou de personnes
invalides par accident ou par maladie au
cours de I'année, ou de personnes qui ont
subl des pertes de temps et de salaire, ou
qu'il s'agisse de I'allocation ou indemnité
pour perte de vie ou de temps

Sous len-téte “Mortalité” on inscrira
le mois du décds dans l'année du recense
ment, la maladie ou causes de la mort
d'aprés la description de la nomeneclature
Bertillon, l'endroit du déc®s si la person
ne décédée était absente de son domicile,
et le nom et I'adresse du médecin

L'Invalidité et I'indemnité se rappor
tent aux accidents et & la maladie. et
sous ces en-tétes om inscrira la nature
de la perte ou du dommage causé par
l'accident dans l'année, la cause de l'ac
cident, les semaines d'invalidité dues A
la maladie ou A T'accident, et la perte de
salaire ou autres rétributions causées par
la maladie ou l'accident

L'allocation ou indemnité aux employés
est inscrite sous trois en-tétes: 1o. Allo
cation vo'ontaire du patron A I'employé
pour le temps perdu par maladie ou ac-
cident au cours de I'année; 20. Indemn!
té payée pendant 'année par le patron,
aux termes de la lol, pour (1) perte de
vie par accident, et (2) pour blessures
par accident, tel que prescrit dans certal
nes provinces du Dominion; 30 Indemni
té gar assurance pour (1) perte de yie et
(2) pour maladie et blessures.

ETOFFES CURIEUSES.

Les Russes fabriquent une étoffe au
moyen de la fibre d'une pierre filamen-
teuse provenant des mines de Sibérie;
cette étoffe est, dit-on, si durable qu'elle
est A peu prés indestructible. Elle est
douce ou toucher et souple A I'extréme;
lorsqu'elle est salie, on n'a qu'd la mettre
dans le feu pour la nettoyer parfaite
ment,

Les tailleurs emploient beaucoup au
jourd’hui du drap de fer pour faire tenir
les collets des vétements. Ce tissu est
fait de laine d'acier et a l'air d'avoir été
tissé avec du crin de cheval

De la laine me provenant pas des mou-
tons est utilig@e & I'étranger dans la fa
brication des vétements masculins. On
la connaft sous le nom de laine de pler
re & chaux, et on la produit dans un four
électrique. On jette dans ce four de la
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pierre & chaux en poudre, mélangée A
certains produits chimiques; on soumet
le tout & l'action d'un violent courant
d'air, et on obtient une matidre aussi du
vetée que de la laine. A sa sortie du
four, cette laine est teinte et coujde en
diverses longueurs. Un pantalon ou un
veston faits de cette étoffe, ne peuvent
pas briler ni étre tachés par la graisse;
I'étoffe elleméme est aussi souple que
du drap fait avec de la laine de mouton

Un manufacturier anglais a réussi a
faire une étoffe au moyen de vieux cor
dages, qu'il déchiquette et tisse par un
procédé secret en une sorte d'étoffe

Ce matériel est teint en brun foneé
Le manufacturier lui-méme porte des vé
tements de cette étoffe, qui est en grande
demande dans les colonies anglaises

gnoirs et autres articles similaires en pa
pier sont fabrigués en grandes quantités
en Angleterre, en France, en Allemagne
et dans d'autres pays européens. Lo pa
pler dont ils sont faits est de la variété
du papier buvard. Aprds qu'il a été trai
té par un procédé nouveau, on le teint en
couleurs variées, ou on ¥ imprime de jo
lis dessins floraux, On fait méme des
gants en papler; leur principal avantage
est qu'on peut les nettoyer un grand nom
bre de fols,

POPULATION DE QUELQUES VILLES
DES ETATS.UNIS

Les chiffres suivants indiquent, d'aprés
le bureau du Recensement, la population
de quinze des principales villes des Etats-
Unls, dont le recensement est fait jus

Une nouveauté en fait de vétements fé-
minins est du drap de verre, que l'on
peut se procurer dans les nuances sui
vantes: blane, vert, lilas rose et jaune
L’inventeur de ce tissu est un Autrichien,
et le produit de son invention est, dit-on,
aussi brillant et aussi souple que de la
sole. La premidre femme qui porta une
robe faite de ce tissu, était d'une famille
royale. Cette robe était d'une nuance dé
licate de lavende, pointillée de rose, et
son brillant particulier rappelait & ses
admirateurs 'éclat de la poudre de dia
mant,

Les troupes japonaises portaient des
vétements en papier, qui étalent plus
chauds et plus durables que des vétements
en drap. Des robes de chambre, des pel

qu'a date, et la population de ces mémes
villes & l'époque du douzidme recense-
ment

St Louis . . . . , . 687,020 575238
Fittsberg . . . ... 533,905 451,512
P 465,766 285,704
Milwaukee . | . . 373,857 285,315
Cincinnati . . . . . 364,463 3250902
Newark . . . . . . . 347469 246,070
Washington ., . . . 331,060 278,718
Jersey City . ., . . . 267,779 206,433
Kansas City . . . . 248381 168,572
Indianapolis . . . . 233,650 169,164
Providence . . . . . 224326 175597
StPaul . . ., ... 214,744 162065
Columbus . . . . . ., 181,648 125,660
Atlanta . . . « + 154,839 89,872

Syracuse . . . . . . 137,249 108,374

| 20




TISSUS ET NOUVEAUTER 17

QEE VNG

VETEMENTS GENRE
TAILLEUR
EXCLUSIVEMENT

STYLE, .

STYLE PULLAN 511

@ Disgonsle Fantaisie—
cm Tailewr—Colle, Pochen

CATALOGUE ILLUSTRE DE 36 PAGES—MAINTENANT PRET—DEMANDEZ.EN

STYLES LES pLUS
NOUVEAUX
AJUSTAGE PARFAIT
PRIX POPULAIRES

VETEMENTS PULLAN.

QUALITE. . VALEUR. . DUREE.

/S » N
Vous aurez une saison prospére
si vous tenez les

La Fondation sur laquelle nous établissons

de fortes affaires.

COSTUMES
De $9.00 a $22.50.

Demandez un envoi, d titre d'échantillon, au prix convenant le

mieux d votre clientéle

MANTEAUX

De $5.25 a $25.00.

A partir du pesant Ulster en Frieze jusqu'au Manteau en fin
Broadcloth brod¢, doublé de satin

JUPES

De $3.00 a $8.50.

A partir du Panama a $3.00 jusqu’au Voile a
Garniture Fantaisie

Les Jupes de la “Qualité Pullan” se vendent. Vous

devriez en avoir une douzaine comme échantil-

! ne les gard pas |

L STYLE PULLAN 310
elles se vendent partout. Jupe Fantaisie dams les plus Nouvesus Effets Basil

Bandes sur Plis de Satin ou de méme Eioffe, Panneay
Central et Bas de Jupe entidrement Plisé
En P de belle Qualité $3.50
Echantillons dn pﬂnclpll.ll vilom:nh en stock envoyés Ea \‘:::: : . $4.00
sur

Coin des rues Bay et Wellington, -

UN _EXEMPL. UN EXEMPLAIRE.

M. PULLAN & SONS,

Maison fondée en 1902,
Maison Spéciale pour Manteaux, Costumes et Jupes.

Toronto, Canada.




VESTON SAC CROISE A TROIS
BOUTONS

L'étoffe représentée par notre gravure
est une cheviotte de fantaisie. La lon-
gueur du veston est de 31 pouces pour un
homme de stature moyenne (5 pieds 8
pouces ) Il est ample sans exagération
sur la poitrine et dessine la taille. Les
épaules ont une largeur et un fini natu
rels, La gorge a une profondeur moyen-
ne. Les revers mesurent 2 1-2 pouces a
I'entaille et 13 pouces jusqu'au premier
bouton. Le collet mesure 1 1-2 pouce A
l'entaille et autant en arridre. Les bords
ont une double pigire & 1-4 pouce et les
coutures sont unies. Les poches inférien-
res ont des pattes qui peuvent étre ren
trées ou sortles. La poche extérieure de
poitrine est finie par une bande. Les man
ches sont finies par une imitation de
manchette et deux boutons,

Les mesures sont les suivantes:

Mesure & l'aisselle , . ., . . 9  pouces
Longueur & la taille . . . . 16%
Longueur totale . . . . . ., 301,

Premiére mesure d'épanle . 12
Deuxidme mesure d'épaule . 17

Mesure d'omoplate . . . . . 1204
U s ks eess DD
L SRR s ayuw BB
Hanches S VI |

Au point A, menez deux lignes A angle
droit.

De A & B, mesure & l'alsselle, plus 1-4
pouce.

De A & C, longueur A la taille.

De C A D, 6 pouces

De A & E, longueur totale,

Le point F est & mi-distance entre A et B.

De B 4 G, 1-3 de la poitrine, plus 1-2 pou-
ce.

Aux points G, F, B, C, D et E, menez des
perpendiculaires & la ligne AR,

De C & 20, 58 pouce,

Formez la couture centrale de ¥ & 20 et
en descendant

De 1a ligne courbe en dedans de B jus-
qu'au point H, moitié de la mesure de
poitrine.

De Ha T, 1 34 pouce

De I & J, 3-4 pouce.

Lo point K marque la moitié de la mesu-
re de poitrine

De K & L, 3 12 pouces

Abaissez la perpendiculaire LM

Aprilquez la mesure d'omoplate, 12 1.2
ponces, de la ligne courbe en dedans
de B au point L et élevez la perpendi-
culaire,

Le point N marque le miliey de la me-
sure d'omoplate.

De N & O, 1 1-4 pouce

Au point O, élevez la perpendiculaire

De O & P, 1112 de la poitrine

Le point 3 est & demi-distance entre O
et N.

TISSUS ET NOUVEAUTES

Au point 3, abaissez la perpendiculaire

De A & 4, 6 1-2 pouces

De 4 4 5,1 12 pouce

Tirez la ligne A5

De A & Q, 16 de la poitrine

Elevez la perpendiculaire QR

De 6 & 7, 144 pouce

Tirez la ligne R7 et formez le dos

De M & 8, 12 de la taille

Au point 8, abaissez la perpendiculaire

Le point T est & mi-distance entre M et
8

Le point U est & mi-distance entre L et |

Tirez la ligne TUV

Tirez la ligne ZY et formez la gorge

De J & 8 3 14 pouces,

De 8 A T, méme distance,

Formez le bord du devant

De 10 & 11, 5 12 pouces

De 14 2 12 et de 11 & 13, mesure du sidge

De 13 & 16, 2 pouces

Elevez la perpendiculaire 16-17

Tirez la ligne 17-13-21

De 17 & 21, méme distance que de 17 A 22

De 18 & 19, 1-2 pouce de moins que le
16 de la poitrine

Formez la couture de coté, le bas du de

vant et finissez.

w
, o
pr
o —t—
.
|
—

De A aRetdelL aV, premiére mesure
d'épaule, plus 3-4 pouce

Tirez la ligne VG.

De V. a W, 3-8 pouce de moins que de R
an

Formez 1'épaule et I'emmanchure,

Au point V, menez la perpendiculaire A
la ligne TU.

De V A X, 1-6 de la poitrine plus 1.2 pou-
ce.

Tirez la ligne XJ.

De X & Y, 1-6 de la poitrine plus 1-2 pou-
ce.

De VaZ 148 de la poitrine.

/

PARDESSUS CHESTERFIELD

Notre gravure représente un pardessus
d’hiver droit, avec recouvrement pour les
boutons. L'étoffe foncée est en laine
d'agneau. La longueur est de 44 pouces
pour un homme de stature moyenmg (5
pleds 8 pouces). Les épaules ont une
largeur et un fini naturels. La gorge a
une profondeur moyenne. Les revers
sont & demi en pointe et mesurent 2 1-4
pouces A l'entaille et 10 pouces jusqu'au
premier bouton. Le collet est recouvert
de velours et mesure 1 1-2 pouce A l'en-
taille et 2 pouces en arridre. La partie

N A N N A AT T VY g
B e e
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L’Assortiment

D'INDIENNES

DE LA

DomiNioN TEXTILE Co.

vous sera offert dans quelques se-
maines par les marchands de Gros
Canadiens

Cet assortiment placc a un niveau
encore plus élevé les Marchandises |
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dessine légérement le dos et a
une fente 14 pouces

ches Inférieures ont des pattes qui peu

urriére
centrale de Les po
ou sortir, La poche de poi
une bande
out une simple piglire & 1-4 pouce, et les
imitation de

vent rentrey
irine est finie par Les bords
manches sont fiaies par une
manchettes sans boutons.

sulvantes

Les mesures sont les

Mesure & l'aisse 93 pouces
Longueur & la taille 17 s
Longueur totale 4
12
17%
Mesure d'omcplate 13
Poitrine 38
Taille

Hanches 10

Premidre mesure d'épaule

Deuxidme mesure d'épanle

Au point A, menez deux lignes & angle
droit

De A & B,
povce

De B & 1, 34 pouce

De A & C, longueur A la
pouce

De C & D, 6 pouces.

De A A E, longueur totale.

Le point F est & mi-distance entre A et 1

De B A G, 1-3 de la poitrine.

Aux points G, F, B, C, D et E, menez

rpendiculaires & la ligne AE
, 1-2 pouce

Formez la couture centrale du dos, de F
A 20 et en descendant jusqud E

De la ligne courbe en dedans de B jus
qu'au point 23 1 12 pouce

De 23 & H, 19 pouces.

De H al, 1 34 pouce

De 1 & J, 1-2 pouce

Le point K est & mi-distance entre 23 et
H.

De K @ L, 8 1-2 pouces,

Abaissez la perpendiculaire LM

Appliquez la mesure d'omoplate, 13 pou-

A L et élevez la perpendienlai-

mesure & laisselle, plus 14

taille, plus 1

ces, de 2i
re.

De L i 2, 1-3 de la distance entre B et 23,
c'est & dire 12 pouce

l.e point N est & mi-distance entre B et 2

De N &4 O, 1 14 pouce,

Au point O, élevez la perpendiculaire

De la ligne inférieure de poitrine an
point P, 1-12 de la poitrine

De O & 3, 144 pouce.

Au point 3 abaissez la perpendiculaire

De A & 4, 6 12 pouces

De 4 & 51 12 pouce,

Tirez ligne AB

De A A Q, 146 de la poitrine

Elevez la perpendiculaire QR

De 6 & 7. 1-4 pouce

Tirez 1a ligne R7 et formez le dos

De N &4 8, 12 de la taille, 34 pouces,

Au point 8, abaissez la perpendiculaire.

Le point T est & mi-distance entre M et §

le point U est & mi-distance entre L et |

Tirez la ligneTUV,

De A& Retdel.a V, premidre mesure
d’épaule, plus 3-4 pouce,

TISSUS ET NOUVEAUTES

Tirvez la ligne VG

De VA W, 38 pouce de moins que de R
L

Formez I'épaule et l'emmanchure

Au point V, menez la perpendiculaire & la
ligne TU

Placez 1 équerre aux points 8 et J et éle

vez la perpendiculaire, qui détermine

De 12 & 13, 1 1-2 pouce

De 14 & 13 et de 11 & 15, mesure des han
ches.

De 15 A& 16, 2 pouces

Elevez la perpendiculaire

Tirez la ligne 17-15-21

De 18 & 19, 16 de la poitrine moing 1-2
pouce

1617

le point X.

De X & Y, 16 de la poitrine,

De V & Z, 1-8 de la poitrine.

Tirez la ligne ZY et formez la gorge.

De J & 8, 1 34 pouce.

De S A9, 112 pouce

Formez le bord du devant de 8 & 9 en
descendant

De 10 4 11, 4 pouces

Formez la couture de coté, le bord du

devant et finissez,

11 est rumeur que le C. P. R. va cons-
truire une nouvelle ligne de Smiths Falls
A Toronto; on prétend que les travaux
d'exploration sont déja faits entre To-
ronto et Belleville.
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4 Automne 1910 g

Notre stock d’étoffes a Robes et 4 Costumes est au
complet, comprenant toutes les derniéres nouveautés en
dessins, finis ou colons. |

Il en est de méme pour les Sous-Vétements pour Dames,
Hommes et Enfants. —Coat Sweaters.

OARNEAU Limitée

QUEBEC

[MONTREAL, * x5l
IOTTAWA, "yt

Serges et Vicunas “SPHINX"
«XNIHJS., SeundiA 12 s3319g

Salles d'Echantillons :

Seuls Agents pour les Serges et Vicunas “SPHINX" ainsi que pour
les Etoffes 2 Robes portant la marque célébre “LA RENOMMEE.."

Tapis, Prélarts, Linoléums, Carpettes.

Couvertes pour Berceaux, Chevaux, Chantiers.
COUVERTES BLANCHES, GRISES, ROUGES.

— .

B
Nos voyageurs sont maintenant sur la route avec leurs nouveaux échantillons. 4‘*
. Ry

PORN "if;\:"lv
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LA VOGUE DU VELOURS ET DE LA
DENTELLE.

Le velours et la dentelle, sont Jes maté
riaux favoris pour les costumes élégants
et distingués. Le fait gque | up fait res
sortir la beauté de l'autre explique la
haute faveur dont ont toujours joul les
combinaisons de velours et de dentelle

lL.es modes actuelles se prétent spécia
lement au mélange du velours et de la
dentelle, particulidrement les modes de
chapeaux. Une touche de dentelle donne
une note d'extréme douceur aux grands
turbans moyen-dge, aux shakos militaires
et aux formes casque pour l'automne et
la misaison d'hiver. Ces formes semble
ralent bien sombres dans irs  riches
couleurs foncées, sans dentelle. Sur les
grandes formes, un noeud gracieux, un

enroulement souple de dentelle produi
sent un trés bon effet quand ils sont ha
bilement employés. Ils augmentent tou
Jours I'effet artistiqgue du contour du cha
peau

le velours a beaucoup de vogue, non
seulement pour les chapeaux, mais aussi
pour les robes, les costumes et méme pour
les chaussures. En réalité, la demande
menace de surpasser |'offre

Le ve'ours léger de la variété miroir
est trés populaire et employé générale
ment en couleurs unies, particulidrement
en bleu national, mauve mat et cuivre,
tandis que les nouveaux tissus glacés ont
une chaine d'un que'conque des nouveaux
tons francals et une trame presque noire
L'effet ainsi produit est remarquablement
beau et unique

U'n autre matériel qui a une grande

faveur est le velours ottoman cOtes

fines, ou velours & rayures diagona'es
On
belles colorations mélangées, parmi les
quelles le mélange de bronze et de cou
leur paon ou blen bluet est celui qui a

produit en un grand nombre de

obtenu le plus de vogue derniérement

Les peluches & poil long et 4 poil court
sont trés populaires, Elles se drapent ex
trémement bien et sont en grands faveur
pour la confection des turbans

Les dentelles métalliques obtiennent
un succés particulier, cette saison. Elles
prennent la forme de galons, d'insertions
et de bordures de toutes les largeurs; ou
en voit aussi en effets de allover et en
La dentelle
ins maltais cont
reproduits trés exactement es  riches

tiesus or, argent et ac
Cluny ¢

itique et les des

dessins Chantilly sont parmi les meil
leurs, une trés petite quantité suffit ;our
faire une trés belle garniture de chapeau

On voit aussi des bandes trds attrayan
tes A de

ins géométrigques, en braid son
taché d'or ou d'argent, app'iquées sur du
net con'eur or ou argent

Fn conformité avee 1engouement du
moment, l'effet oriental, beauncoup des

rouvelles dentelles les plus élégantes ont

des co'orations orfenta’e 1 ets cn
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chemire viennent en premier lieu, la gra
cieuse feuille de palmier et les motifs
en spirale qui caractérisent les chiles
Paisley paraissent sur un certain nombre
de modédles, tandis que d'autres ont des
dessins orientaux en teintes douces, gquoi
que riches, de bleu, vert et rubls, parse-
més souvent de brillants fils d'or

Les dentelles les plus nouvelles ont des
applicationg de perles minuscules de tou
tes les couleurs imaginables, cousues sur
un fond en net blanc ou de couleur, de

maniére & produire un dessin plus ou
moins compliqué, Comme chacune des
myriades de perles doit étre posée A la
main, les hauts prix demandés pour cette
nouveauté ne sont nullement exagérés,
Une autre nouveauté extraordinaire
ment belle porte de la fine dentelle Va
lenciennes appliquée sur de la cretonne A
fleurs. A des intervalles réguliers, un
petit bouquet ou un autre motif a fleurs
découpé dans la cretonne est cousn sous

la dentelle et maintenu en place par du
corail, une turqueise ou une perle. La
dentelle noire et légére voile discréte
ment les brillantes couleurs de la cre
tonne et prodult un effet excessivement
Joli

La dentelle brodée de ruban est classée
parmi les plus riches de la saison. Elle &
un charme qui lui est propre et est par
ticuliérement charmante quand elle est
employée sur les nouveaux turbans Marie
Antoinette ou Impératrice Joséphine. Des
fleurs délicates ou de gracieux pampres
rampant représentés en ruban satin le
plus étroit (ombré en teintes pastel) sont
produits sur du net Bruxelles aux mail
les les plus fines, et des festons brodés
d'or ou d'argent en finissent les bords
quand la dentelle est employée en effet
de bande ou de galon

La broderie d'or et dargent s'emploie
lr}h‘ souvent sur un fond en net noir ou
de couleur. Les contours sont également
marqués en sole noire, qui donne plus
d'expression au dessin et rehausse 'éclat
du métal

On remarque un grand pombre de com
binaisons de vert et bleu, écru et turquoi
se, corail et brun dans le dessin de

quelques-unes des dentelles les plus agré
ables, tandis que six & dix tons formant
contraste sont employés dans les som)
tueux modéles byzantins et mérovingiens
qui ornent la dentelle allover et les ban
des de dentelle

ASSEMBLEE DU COMITE PROVNICIAL
DE LA SECTION DES MARCHANDS
DE NOUVEAUTES DE LA PRO-
VINCE DE QUEBEC

Une assemblée du Comité Provincial de
la dite Section a eu lieu le mardi 18 sep
tembre. BEtalent présents MM. J. O
reau, Montréal, Président P. J. Coé,
Québee, ler Vice-President; 0. Lemire
Montréal, Vice-Président; F. X. Pou
liot, Québec, Trésorler, et J. A. Beaudr
Montréal, Secrétaire

Il a été décidé de rencontrer les mar
chands de gros de nouveautés le vendred
suvivant

Cette rencontre a eu lieu le 16 septem
bre au Board of Trade; elle avait ponr
but de donner aux marchands de gros
les raisons pour lesquelles ils devraient
nommer up comité permanent chargé de
s'entendre avec un conité semblable des
marchands de détail, sur toutes les ques
tions qui pourraient intéresser le com
merce de marchandises séches

A cette réunion étaient présents, outre
les perzonnes ci-dessus nommées MM
Geo. B. Fraser, de Greenshields, I.td
R. A. Brock, d2 W. R. Brock "Co. Ltd
Thos. Brophy, de Brophy, Parsons &
Rodden, Ltd, 4. Stanley Cook et autres
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Trois Spécialités en Sous-Vétements  Zimmerknit

Avis Spécial au Commerce.

I l k Le ' INTERLOCK VELVET RIB.”—Un nouveau sous vétement pour le
nterloc .
commerce du Canada est produit maintenant par celte compagnie. Il est
Velvct fait d'un magnifique tissu & cotes souples—trés élastiques—avec une belle
Rl’) L ce moilleuse comme du balbriggan. Ce sous-vétement a de splen-
1D. dides qualités de durée et convient pécial aux combinai
Aucan n’est authentique sans cette €tiquette : “ INTRRLOCK VELVET
————— e VI3
RIB, Patenté, 16 février 1909.”

Nous contrBlons les tissus * porous-kait," figarant dans notre vaste assor
timent, Il y a une demande phénoménale pour ces vétements faits pour les
grandes chaleurs,

Poroua-Knit.

Slk Le meilleur sous-vétement que l'argent, I'habileté et une machinerie per-
ikette. fectioanée puissent produire ~nous faisons une spécialité de ce tissu. Cette
ligae est devenue 1I'Bdition de Luxe des Sous Vétements Canadiens

La collection Zimmerkuit comprend aussi des Balbriggaas Unis et Fantaisie dans tous les styles
et toutes les couleurs; Fils Lisle et Vétements d’Extérieur,

En vente dans toutes les principales maisons de gros.

Zimmerman Manufacturing Co., Limited
HAMILTON. : ONTARIO.




24

COMMENT INCITER LA FEMME A
ACHETER

La femme magasine; elle aime maga
siner. Quand elle palpe des étoffes, ma
nie les mille petits objets de la toilette
et tous les brimborions que chaque jour
invoque la  mode, elle est dans son él¢
ment

Elle ach®te non seulement pour elle
méme, mais pour ses enfants et quelque
fois aussi pour son marl. Le marchand
ne fera jamais trop pour attirer la fem
me dans son magasin

La premiére chose & faire dans ce sens
est d'avoir un magasin d'aceés facile. On
peut remarguer que la plupart des maga
sins qui attirent la clientdle sont situés
A un coin de rue, dans une rue passante,
A& fort trafic et of les facilités de com
munication par tramways ol aultre
moyens de locomotion sont grandes

On verra rarement un magasin ou
vrant aussi bien le soir que dans le jour,
situé prés d'institutions comme les ban
ques ou les grandes compagnies d'assu
rances o¢cupant tout un bloc et qui, la
nuit venue, font tache noire et éloignent
plutét qu'elles n'attirent les passants

Les facilités de communication sont
un point important. A ce propos, on cite
un fait quil est bon d'avoir en mémoire
Deux magasins de New York étaient si
tués 6Géme avenue, cOté Ouest, mais ils
avalent aussf une forte clientdle de 1'Est
Sous 'ancien régime du Metropolitan, les
tramways donneient des correspondan
ces qui permettaient aux gens de 1'Est

de venir A4 ces magasing pour le prix
d'un ticket Mais quand les tramways
passérent aux mains d'up “receiver” les
correspondances furent supprimées. Les
magasing de la 6dme avenue perdirent
de ce fait une partie de leur clientdle,
les acheteuses pe désirant pas payer dou
ble passage dans les deux sens pour aller
magasiner. Les gérants des magasins se
Jurérent qu'ils raméneraient ces clientes
par un moyen quelconque. Pour cela, ils
crédrent une ligne d'omnibus trés con
fortables et spacieux qui traversalent la
ville et faisaient chaque jour une dou
zaine de vovages des stationsg de chemins
de fer élevés et souterrains Jusqu'aux
magasing. Toute femme pouvait y pren
dre place sous la seule condition de se
procurer un ticket au magasin
Non seulement la clientdle perdue re
vint, mais elle augmenta grice A la gra
tuité et au plaisir du trajet dans un vé
hicule confortable. Cette idée de I'omni
bus n'était pas absolument nouvelle, dit
aturday Evening Post” auquel nous
empruntons ces détails, car Marshall
Field l'avait mise en pratiqgue bien des
années auparayant pour conduire sa
clientéle des stations de chemins de fer
A son magasin Plus les moyens de
transport sont directs et bhon marché
plus aussi sont grandes les chances d'at

le '
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tirer un plus grand nombre de femmes.
L'expérience a démontré qu'elles ne se
donnent pas beaucoup de peine pour at-
teindre un magasin

L'emplacement d'un magasin prés des
théatres ol l'on donne des matinées est
excellent

Supposons l'emplacement bien choisi,
trés accessible, que fautl faire pour in-
duire la femme & acheter quand elle a
pénétré dans le magasin? Tout le secret,
quand on a des marchandises de saison,

d'un prix raisonnable et d'une bonne
qualité, est de rendre aussi attrayant que
I'étage principal, de fasciner
pour ainsi dire la femme pour la décider
a4 acheter. C('est ainsi qu'on voit dans
certains grands magasins, des petits ar-
ticles disposés de facon A ce qu'ils solent
forcément vus, {ls arrétent la femme qui
les examine. Ce sera, par exemple, de la
bijouterie, des ceintures, des boucles de
ceinture des articles de tollette, des épin
gles & chapeaux, des articles en cuir, des

possible

éventalls, des parapluies, etc., etc., toutes
les choses qui s'adressent & la fantaisie
féminine qui intéresse les femmes du pre-
mier coup et les incite naturellement a
acheter. Ainsi, la magasineuse a pris goiit
4 l'achat et elle a le sentiment qu'elle ob
tient exactement ce qu'elle veut; il y a
gros A parier qu'elle achétera plus qu'elle
ne pensait le faire en arrivant
(A sulvre

ACCESSOIRES DE LA TOILETTE

Les jabots fantaisie en dentelle, dans
les genres d'un seul cOté et cascade, con-
tinuent & étre en vogue & Paris et sont
vus d'un oeil favorable par les acheteurs
pour utomne et 'hiver. Les jabots en
chiffon plissé, formant effet de cachemire
noir et blanc, se vendent trés bien. Parmi
les jabots les plus en demande figurent
ceux & petits plis en chiffon persan, avee
bordure en satin unl. Presque aussi po
pulaires sont les jabots plissés et les cols
en chiffon blanc et noir. Un moddle gra
cleux en chiffon blane sur mousseline
avec fines rayures poires espacées & inter
valles larges et étroits, ainsi qu'un mode-
le inverse noir avec rayures blanches,
font des jabots et des noeuds fantalsle des
plus attrayants.

Les noeuds fantaisie, dans les variétés
longues, horizontales et verticales, obtien
nent beaucour de suceés. Parmi les plus
attrayants sont ceux ol une couleur sim
ple se combine & un peu de tissu persan,
de plald ou de rayure romaine. Souvent,
c'est e placement {naccoutumé d'un biais
de rayure romaine, de plaid ou de tissu
persan qul donne un style particulier. Le
rouge fait trés blen dans ces jabots et
nceuds de couleur, et le bleu Copenha-
gue est également en faveur

Les cols rabattus en tofle brodée com-
mencent la salson de la maniére la plus
satisfaisante et, comme les costumes tail
leur en deux morceaux occupent une pla-
ce importante dans la ligne des véte-
ments, oes cols seront sans doute encore
plus grands quand la salson régulidre
commencera avec le froid,

Les cols hollandais, les empidcements
et les cols stock en dentelle Plauen se
vendent en grandes quantités. Les longs
articles de cou conservent toujours leur
popularité. Le col hollandais trds étroit,
appelé “Jane Eyre”, en imitation de point
de Venise ou de dentelle bébé Irlandalse,
est un de ceux qui se sont blen vendus.

Le méme col en Suisse brodé est égale
ment un bon article de vente,

Les chemisettes et les empidcements en
dentelle Plauen et en combinalsons de
dentelle et de satin, se sont vendus en
bonnes quantités,

Bien que les acheteurs alent accordé
une faveur remarquable aux dentelles de
couleur, il était évident que le grand em-
nloi fait des dentelles réguldres pour la
grande majorité des nouvelles robes fran
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Dernieres Créations de la Mode

La gravure ci-dessus représente un gracieux manteau forme
burnous, odt l'on voit que le genre & entrave n'est pas exclusif
aux jupes . Ce manteau est en satin météor noir. Les boutons
et la collerette & effet de pdlerine sont en velours blanc, et
le chapeau leghorn est garni de dentelle blanche et d'un grand

noeud en velours noir
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caises ne pouvait mangquer de produire
beaucoup d'effet sur le commerce

La dentelle n'a jamais été autant em
ployée. (est & peine si une robe de I'a
prés-amidi ou du solr qui n'est pas garnie
plus ou moins de dentelle, peut préten
dre & quelque élégance

Non seulement la chemisette, I'empidce
ment ou le corsage de dessous en dentelle
sont de régle pour presque tous les gen
res de costumes, mais les jupes et les tu
niques, particulidrement celles des robes
transparentes, emploient des quantités
d'allovers, de bandes et de volants en
denteile de diverses largeurs

L'article le plus important dans_toutes
les sortes de dentelles est probablement
la bande, dont le caractére principal, cette
raison, est la grande largeur. Parmi les
bandes extrémement larges, les variétés
en dentelle pesante et plate de Venise
sont au premier rang chez les grands cou
turiers frangais. Des bandes plus étroi
tes d'une ou de deux sortes de dentelle
sont souvent assemblées pour produire un
effet de largeur.

Les bandes en malines et les volants
A bord droit sont de bons articles de ven
te, surtout dans les marchandises de haute
catégorie. lLes deruidres nouveautés dans
ce genre rappellent la grande vogue des
combinaisons de noir et de blanc, sl en
évidence & Paris,

Une nouvelle dentelle Malines blanche
porte un fin fil noir entourant guelques
uns des principaux motifs du dessin. Une
autre variété attrayante de dentelle Chan-
tilly porte un dessin A tissage serré en
blanc sur malines blanche, rehaussé de
touches de noir compact qui paraft au
centre des petits motifs & fleurs. Un au
tre joli effet est un dessin allover en soie
artificielle blanche sur fond en net noir

Un détail & remarquer dans le traite
ment de ces dentelles est leur arrange
ment par-dessus une couleur faisant con
traste, sur du blanc ou du noir, selon le
cas, pour mieux faire ressortir le dessin

La saison actuelle est particulidrement
intéressante en ce qui concerne les nou
veautés en écharpes. Ces gracieux acces-
soires ont pris si fortement racine dans la
fantaisie féminine que presque chaque
effet nouveau trouve rapidement un dé
bouché dans un endroit ou dans 'autre

Les écharpes trds légéres pour l'inté
rieur et le soir se vendent trés bien. On
voit des modéles exquis en chiffon impri
mé formant effet d'allover et de hordure.
Une trés belle ligne de ces écharpes lége
res est en couleurs persanes, une seule
couleur dominant dans chaque assembla
ge de couleurs.

Un autre modéle allover attrayant a un
centre & pois polka, noir ou blen marine
sur blanc, avec bordure de couleurs mul
tiples en dessins persans ou a fleu

Ces écharpes en chiffon sont produites
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non s=ulement en modéles longs et droits,
mais aussi en grands chiles carrés extré
mement beaux comme couleur et comme
dessin. Parmi les marchandises de haute
classe, il ¥ a d'exquises écharpes en chif-

fon avec une large bordure irrégulidre,
ou des extrémités faataisie dont le des
sin est en fleurs tissées sur velours

Une autre nouveauté en chiffon a une
bordure de petites perles en bois, recou
vertes d'une matiére laineuse teinte d'une
couleur assortie i celle de I'écharpe; entre
les rangs de perles est un rang de grosse
pigire chaine trés lache

Deux autres lignes considérées comme
excell

ates en ce moment sout les échar
pes en dentelle et celles garnies de per
les. Les écharpes en dentelle espagnole,
noire ou blonche, se vendent bien dans tou
tes les qualités. Les écharpes a perles et
brodées sont parmi les lignes en faveur.
On voit de beaux effets en chiffon et mar
quisette avec perles eu or, en acler de
couleur prises dans le tissu, Moins coi
teuses et faisant autant d'effet sont les
écharpes avec perles en cristal collées

L'écharpe orientale avec sequins en mé
tal martelé a atteint son maximum de po
pularité et on peut I'acheter & un prix un
peu moindre qu'autrefais. Non seulement
les écharpes droites & perles et brodées
sont de bon genre, mais il y a uyne deman-
de, dans les articles de haute catégorie,
pour les écharpes-chales fantaisie trian
gulaires ou carrées qui drapent les épan-
les d'une maniére unique ou font partie
de la robe comme tunique en pointe dra-
pée.

Les écharpes fantaisie pour le dehors
sont un caractére distinet de la saison
actuelle. Leur mode a été introduite par
les grands couturiers francais avec le
crépe de Chine noir ou le satin doublé de
blane. Ces écharpes ayant remporté un
suceés extraordinaire, des changements
de toutes sortes y ont été apportés, sul
vant le méme théme

['ne des nouveautés les plus attrayantes
est le satin blane souple couvert de chif
fon noir. Le chiffon est coulissé en sec
tions de 8 pouces, formées d'environ
vingt rangs de bouillonnés unis ou A rem-
plis. Une frange de boules en chiffon
bouillonné finit les extrémités

La majorité des belles écharpes a des
garnitures en marabout soit aux bords,
£oit en ligne paralléles dans le sens de la
longueur. Des velours chiffon en cou-
leurs déicates sont garnis de marabout
gris foneé, brun, noir ou blane. Pour
les écharpes plus cofiteuses, on emploie
de l'autruche mélangée A du marabout,

U'n nonveau tissu est employé pour ces
écharpes garnies de marabout; il pour-
ralt étre désigné sous le nom de chiffon-
satin, car il ressemble & du satin d'un
tissage lache. On le couvre souvent de
chiffon uni ou bouillonné. Un trés beau
spéeimen est formé de trois couches de
tissus, celui du milieu en chiffonsatin

blane; pardessus est du chiffon blanc;
au-dessous est du chiffcn noir. Le ré
sultat est un mélange exquis de blanc,
noir et gris, gul est si recherché des cou
turiers parisiens. Cette écharpe est bor
dée de marabout et d’autruche en blanc et
noir

La plupart des écharpes déerites ci-des
sus se portent avec un manchon assorti
et souvent le sac & main est fait des mé
mes tissus et & le méme genre de garni-
tures,

(est la grande vogue A Paris. Dans
nombre de cas, la couleur dominante ou
la garniture du chapeau est répétée dans
I'écharpe, le manchon et le sac. Outre le
marabout et l'autruche, de la fourrure,
du lacet, des bandes fantaisie, métalliques
et garnies de braid et des franges de tou
tes sortes, sont employés pour orner les
écharpes élégantes.

De longues écharpes plates en fourrure,
de la méme forme que les variétés en sa
tin et 'en velours, bordées d'une fourrure
faisant contraste, sont portées par les Pa-
rislennes @égantes, et les principaux
fourreurs américains en offrent de beaux
spécimens. Une de ces écharpes Empire
est en seal, avec bouts bordés d'opossum
d'Australie.  Une autre en hermine est
bordée de skunk. Des manchons assortis
accompagnent ces écharpes.

Nouveau manteau en caracul, avec collet
et revers en racoon d'Alaska.

Modéle de M. Pullan & Sons, Toronto.
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La robe représentée par cette gravure est en satin météor
noir, brodé de noir L'empidcoment et les manches sans coutu-

re & I'épaule, sont en chiffon noir. La Jupe plissée a un bouffe-

—_— ment en chiffon aux genoux -J




SOYEZ ACTIF

On vous I'a dit bien souvent, mals cela
est entré par une oreille et ressorti par
I'autre. Vous avez sans doute lu des
milliers d'articles sur l'activité dont vous
devriez faire preuve et sur les profits
que les affalres vous rapporteront. Il
est & espérer qu'un jour vous ressentirez
les effets de tous ces consedls,

Une mare d'eau of il n'existe aucun
courant ne tarde pas, pendant les cha-
leurs, & se couvrir d'une écume verte, &
émettre une odeur forte, les moustiques y
pullulent ainsi que les germes de mala
dies. Cette eau devient un élément nui-
sible.

C'est trés bien de s'asseoir & l'ombre
sur une chaise confortable ou de s'éten
dre dans un hamac en se balangant, en
fermant les yeux, sans rien faire. On
a besoln de cela de temps en temps, mais
cela ne fait pas subsister la famille. Nous
le savons tous.

Chaque fois que nous faisons abso-
lument rien, nous retournons A l'état
barbare.

L'inaction améne la destruction. Le
corps et l'esprit ne profitent aucunement
de l'inaction. Le repos, comme le terme
est communément employé, n'est pas du
repos, c'est du dépérissement.

Un étre humain est un organisme vi-
vant. 1l doit se mouvoir et agir. Le
mouvement, l'exercice, voild ce qu'il lui
faut pour se développer.

Ne restez pas inactif assez longtemps
pour tomber dans la stagnation.

UNE BONNE APPRECIATION DU
DEHORS
Nous lisons dans le “Courrier du Soir"
de Verviers, Belgique, en date du 20 du
mois dernier:

“M, Normand Paulet, représentant de la
grande maison d'importation Alphonse
Racine et Cie, était de passage & Verviers
cette semaine pour y faire ses achats ha-
bituels, en draps et étoffes. Ce Monsieur
visite la Belgique deux fois par an et
nous dit que les qualités suivies déja de-
puis quelques années ont donné de trés
bons résultats et a cité comme preuve
I'augmentation Jdes achats & chaque vi-
site,

“La maison Alphonse Racine et Cie. est
une vieille maison qui compte déjd qua-
rante années d'existence, Ses débuts ont
été plus ou moins modestes; mais grace
A4 I'habile direction de son propriétaire,
M. Alphonse Racine, cette maison a tou-
Jjours augmenté le chiffre de ses affaires,
Depuis quelques années M. Racine est
grandement secondé par quatre de sos
fils qui y mettent autant d'intérét. Au-
jourd’huj la maison Alphonse Racine et
Cie est réputée une des meilleures du Ca-
nada,

“Nous espérons que M. Paulet conti-
nuera de visiter notre marché régulidre-
ment et nous lui souhaitons un heureux
retour au milleu des siens.”

Le journal belge rend justice & une
excellente maison canadienne-francalse
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qui fait honneur & son pays el A ses na-
tionaux. Nous sommes heureux de l'ap-
préciation que donne de la maison Alph.
Racine & Cie uotre confrére étranger
Cette maison, une des plus prospéres du
commerce des marchandises sdches en
gros, est, en effet, habilement dirigée
par son chef qui a trouvé dans ses fils
de précieux lieutenants,

LA FABRICATION DES TAPIS

WILTON

Les divers procédés qui entrent dans la
fabrication d'un tapis Wilton sont trés
intéressants pour la personne qui a l'oe
casion de visiter une fabrique de ces ta
pis. A partir du moment ol les divers
fils de coton, sont recus en balles dans
lesquelles ils ont été empaquetés par les
filateurs, toutes les opérations subsée
quentes sont menées dans une seule ma-
nufacture

Ces opérations peuvent étre divisées
en différentes classes; la premidre com-
prend naturellement le travail dans la
teinturerie o les couleurs née ires

contenait 365 bobines. On verra ainsi
que la simple tiche d'enrouler le fil sur
ces bobines est une opération par elle
méme.

Outre les bobines qui porten, .e fil de
chaine, dout est formé le poil du tapls,
ou sa surface pelucheuse, on emploie trois
autres sortes de fil dont chacune doit
étre préparée afin que le tissu complété
s0it correct dans tous les détalls de sa
fabrication. Ces fils sont les suivants;
coton pour la petite chaine; jute pour la
trame, et lin ou chanvre pour le remplis-
sage.

Le premier de ces fils, le coton, est telnt
d'une teinte neutre simplement, afin que
lorsque le tapis s'use, les rayures ou les
endroits blancs se solent pas vus. Le
but de cette petite chaine est d'entre
lacer le fil de trame A mesure que celul
¢l est déposé par la navette, et de fixer
ainsi les fils du poil dans leur position
désignée.

Le fil de trame est mis en place pour
donner du corps au tapis, Il consiste en
un fil de jute assez pesant et préparé de

sont appliquées aux fils qui forment la
trame et la chaine. Le fil de trame, qui
est en jute, n'est pas visible quand on re-
garde le tapis en dessus, et étant d'une
teinte sombre on ne considére pas qu'il
soit nécessaire de le teindre, .

Aprés la teinture vient le séchage qui
se fait ordinairement en falsant passer les
fils d'abord dnas des tordeuses et ensuite
dans des chambres chaudes, & travers les-
quelles on maintient un courant d'air
chauffé,

Ce qu'on peut appeler le second procé
dé consiste & prendre ces fils et A mettre
les divers échevaux sur des dévidoirs de
telle sorte qu'on puisse les dévider et en
suite les replacer sur des cones. Quand
la quantité nécessaire de fil a été enrou
lée sur les cones, une partie de ces cones,
allant souvent & un nombre de plusieurs
centaines, est placée sur un grand cadre

8i le dessin du tapis doit étre tissé, les
couleurs nécessaires et les quantités exi-
gées de chacune de ces couleurs seront
toutes déterminées par le dessinateur, et
dans ce cas les fils de chague couleur gé-
parée seront conservés ensemble sur un
cadre séparé, Le métier employé dans
ce travail est fait de manidre & pouvoir
contenir un nombre de cadres allant jus.
qud six; ceux-ci sont placés I'un au-des-
sus de l'autre,

A cause de V'espace limité, il est néces-
saire d'enrouler encore ces fils sur des
bobines d'une dimension s'adaptant au
cadre dont il est question, et la capacité
d'une telle bobine est d'habitude suffi
sante pour former un seul fil de chalne,
pour une douzaine de tapis ou davanta
ge

Sur un métier qu'a vu un représentant
du “Dry Goods Economist”, journal d'od
nous eswayons cet article, chaque cadre

Les divers torons sont enroulés des
écheveaux sur une série de cones qui sont
ensuite placés sur un cadre de telle sorte
que tous étre tirés é
ment; on les fait ensuite traverser un
bain consistant en une solution épalsse
d'encollage. Ce bain, qui a une longueur
de plusieurs pieds, est assez large pour
que tous les fils traversent sa longueur
sans s'agglomérer ensemble. En réalité
ils sont maintenus sous une certaine ten-
sion par une série de cylindres placés &
chaque extrémité. Ces cylindres sont mis
en position dans le double but de maln
tenir les fils droits quand ils entrent dans
le bain et d'en faire sortir tout surplus
d 1l et d’humidité qu'ils p
avoir quand ils quittent le bain,

Afin que le séchage de ces fils de tra
me soit complet, on les fait passer autour
d'une série de cylindres & vapeur, au-deld
du dernier duguel est situé la grande bo-
bine sur laquelle ces fils sont manipulés
dans le tissage, et d'od ils traversent le
métier,

Les fils de trame sont groupés par pai-
res ou par trois, d'aprés le poids que l'on
désive donner au produit fini, et entre
chaque groupe on place les fils de coton,
dont il a été question plus haut, et qui
forment la petite chatiie,

Tous les fils ci-dessus sont appelés
fils de chaine, parce qu'ils sont placés
dans la longueur des tapis. Pour les main.
tenir ensuite il y a une série d'autres fils,
généralement en lin ou en chanvre comme
il a été dit, appelés fils de trame. Ces
derniers fils, au lleu d'étre enroulés sur
de grosses bobines, comme les fils de
chaine, sont enroulés sur de petites Bo-
bines insérées dans la navette du métiér,
et poussés A travers le tissu par un mou-
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vement de vaetvient, grice aux coups
d'un marteau qui forme partie du méca
nisme du métier,

Une des parties les plus intéressantes
du procédé entier du tissage attire en
suite l'attention. C'est la formation du
poil du tapis. A mesure que le tissu
avance dans le métier, on insére au-des-
sus des fils de trame en jute, et au-des-
sous des fils de trame en laine ou en wor-
sted, un fil métalligue d'environ 116 de
pouce ou un peu plus gros. Quelquefols
ce fil métallique a une forme elliptique,
large de 1.16 de pouce, et haut de 18 de
pouce. Le but de ce fil métallique est
d’élever le fil de chaine & une distance
correspondant & la hauteur du fil métal
lique au-dessus de la fondation du tapis,
et pendant que le fil métallique demeure
en place, le passage sulvant du fil de tra-
me attache cette portion du fil de chaine
qui se trouve la premidre au-dessus du fil
métallique.

Pour la rapidité et la commodité du
tissage, ces fils métalliques sont laissés
en place jusqu'd ce que 8 ou 10 d'entre
eux se trouvent l'un & coté de l'autre en
travers de la longueur du tapis, formant
une longueur approximative d'un pouce
ou d'un peu plug. Ce nombre de fils mé
talliques est suffisant pour former la ri-
gidité désirée et en conségquence tous ces
fils sont mis en usage par rotation, le
métier étant outillé pour retirer automa
tiquement le fil qui se trouve le plus en
avant et le réinsérer A la dernidre place.

Voicl maintenant ol se trouvent les
principaux points de différence entre un
tapis Wilton et un tapis Bruxelles; le
premier a une surface ressemblant A la
peluche, et le deuxidme une surface for
mée de boucles. Cette surface est due
entidrement A la sorte de fil métallique
employée. Si on désire faire un tapis
Wilton, chaque fil métallique a & son
extrémité une petite lame de couteau qui
coupe les fils textiles & mesure que le
fil métallique est retiré; mais si I'on fait
un tapis Bruxelles, les fils métalliques
ont des extrémités unies et peuvent par
conséquent &tre retirés sans géner la for-
mation du poil,

Le procédé du tissage que nous nous
efforgons de décrire, n'a jusqu'alors em-
ployé que ce qu'on peut appeler la partie
inférieure du métier. Au-dessus de l'es-
pace dans lequel les opérations qui vien-
nent d'étre décrites se passent, se trouve
un appareil Jacquart, Cet appareil con-
siste en une série de cordes, qui, pour
un tapis d'une largeur de 27 pouces, sont
au nombre de 264. Chacune de ces cor-
des est munie d'un petit oeillet, et les
fils de la chaine passent A travers ces
oelllets.

Gréice A un méecanisme qui fut inventé
par Joseph Marie Jacquard, en 1803, on
peut soulever tous les fils que 'on veut et
abaisser tous les autres, ce qui permet
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la formation d'un dessin soulevé dans le
quel une couleur est placée audessus de
toutes les autres et les dissimule

Dans Popération de ce mécanisme, si
un tapis doit contenir six couleurs, il est
nécessaire d'avoir un assortiment com
plet des fils de laine ou de worsted, dont
il a été question, de chaque couleur sur
un cadre séparé; ces fils sont fournis a
la Jacquard en ordre régulier

Ainsl, si le métier Jacquard devait étre
employé pour une combinaison de six cou
leurs, les promiéres, septiéme, treizidme,
ete, cordes porteraient du fil de la méme
couleur; la deuxidme corde, la huitidme,
ete. porteraient la couleur suivante, et
alusi de suite dans toute la série. Ces
cordes sont réunies individuellement a
des épingles, placées 'une prés de 'autre,
et qui doivent traverser des trous faits
dans des cardes. Chacune de ces cardes
représente une série de fils. Dans le cas
d'une largeur extraordinaire de tapis, on
emploie deux ou trois cardes. Des fils
passent régulidrement A travers un bloc
métallique, qui a une perforation pour
chaque é)ingle

Dans le fonctionnement du métier Jac-
quar?, les fils de la trame que 'on peut
soulever pour former un dessin sont tous
connus par des nombreg conséentifs, Les
espaces sur les cardes portent des nu-
méros semblables, 11 est done facile & un
ouvrier expérimenté de préparer chaque
carde de telle sorte que les épingles qui
corespondent aux fils dont on a besoin
pour le dessin, solent arrétées, tandis
que toutes les autres épingles passent 1i-
brement & travers la carde et le bloc mé
tallique situé en arridre, ce qui a pour
résultat la séparation d'une série de fils
des autres fils,

Par cette séparation le fil métallique
passe en soulevant le poil des seuls fils
exigés par le dessin. Entre temps, la
tension automatique maintient les autres
fils de trame dans le corps du tissu

11 est évident que le travail du méeanis
me Jacquard dépend absolument de Ia
correction avec lagquelle le détail du des
sin est travaillé. Sous ce rapport on
pourrait dire que les travaux du dessina-
teur, lesquels ont un caractére des plus
intéressants, consistent d'abord a faire
un premier croquis au crayon, puis & pla
cer les principales colorations qu'on re-
touche au moyen des teintes restant,

En cet état le dessin est plutét un ero-
quis, mais 11 est suffisant pour former une
base sur laquelle le manufacturier peut
décider si le travail fini sera probable-
ment accepté. En conséquence i1 est d'ha-
bitude que le dessinateur et le manufac-
turier s'entendent A cette phase des pro
cédés pour discuter les mérites du mo
déle proposé,

Souvent le vendeur se joint A ces dis-
cussions et, comme résultat, des additions
ou des omissions sont faites dans la co-

loration ou dans certaines parties du des.
sin.  Aprés cela le travail est transporté
sur une planche spécialement préparée
qui porte, en noir, une série de lignes
diverses représentant chacune un assem-
blage de fils de trame et chague fil de
chaine.

Pour la commodité du comptage, cha
que dixidme ligne dans chaque direction
est faite plus pesante que les neuf autres;
ce qui fait qu'il est plus facile de mainte-
nir les modales droits, et de caleuler les
dessins représentés lorsque cela est né
cessaire.

La répétition d'un dessin a d'habitude
plus d'importance dans la fabrication des
tapis que dans la fabrication des rugs,
d'autant plus gu'il arrive souvent qu'un
rug se compose d'un dessin central et
d'une bordure sans répétition de dessin,
tandis qu'un tapis doit étre dessiné de
telle sorte que les diverses largeurs
quand elles sont placées ensemble, repro
duisent le dessin d'une manidre continue,
ou & des intervalles exacts et réguliers,
suivant sa nature

Revenons an travail du dessinateur, La
reproduction du dessin accepté est suivie
d'une application compléte de toutes les
couleurs. Ces couleurs ont assez de corps
pour supporter la pénétration des teintes,
et cependant sont assez transparentes
pour que l'on voie les lignes réglées en
dessous. Dans le cas d'un rug qui de
manderait, par exemple, trois largeurs de
matériel, le dessinateur arrangerait ces
planches pour chaque largeur. La plan-
che pour la premidre lrageur débuterait
par un dessin de coin guivi d'une bordure
correspondante, qui continuerait en lon-
gueur jusqu'd ce qu'il soit nécessaire de
former le coin suivant, lequel est 4 peu
prés une répétition du premier coin, mais
en sens inverse,

Pour la deuxidme largeur, il est néces.
salre de préparer un dessin de bordure
correspondant & celui de la bordure dela
premiére largeur, mais posée en direction
contraire et sur un fond uni, ou & dessin,
suivant qu'on le désire, ce dernier dessin
étant sulvi d'une bordure mise en place
convenable

La troisidme largeur est faite comme la
premidre, mais en sens inverse; il en ré-
sulte qu'on a trois pidces de tapis qui,
lorsqu'elles sont cousues ensemble, pro-
duisent un rug ayant les dimensions que
le desinateur avait prévues,

Un des grands points gagnés par I'usage
de la machine Jacquard dans la fabrica-
tion des rugs, est l'absence de tout ajus-
tage A angle, ot de la double épaisseur
qui l'accompagne, ce qui est un Inconvé
nient pour les beaux rugs.

8i, ‘omme le cas arrive dans quelques
manufactures, le dessin du rug doit étre
fmprimé au lien d'étre tissé dans les
diverses colorations, le rug est tissé de
la maniére ordinaire, mais avee une seule
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série de fils de chaine en worsted et
aprés finissage i1 passe dans un. machine
A imprimer,

Cette machine se compose d'un grand
evlindre, autour de la surface inférieure
ot extérieure duquel sont placés un cer
tain nombre de cylindres en cuivre, sur
lesquels le dessin a été gravé A leau
forte,

Chacun de ces cylindres représente une
couleur séparée, et les portions du dessin
dans lesquelles cette couleur doit paraitre
sont découpées & une profondeur de 1-16
pouce, ou davantage, et on applique la
couleur en faisant tourner le cylindre
dans un bain de couleur, dont une quanti-
té adhére i la surface du cylindre. Un
grattoir enldve toute la couleur, sauf celle
qui se trouve dans les parties en creux,
et lorsque ces parties sont amenées A la
surface du poil du tapis la matidre colo-
rante est absorbée

On a recours & ce procédé dans cer-
tains cas, parce qu'un rug alnsi falt est
A meilleur marché, et dans d'autres cas,
parce qu'il est possible d'insérer un nom-
bre quelconque de couleurs désirées: tan-
dis que dans le cas des couleurs tissées,
la limite du nombre de ces couleurs est
de six, & moins qu'on ait recours au pro-
c6dé connu sous le nom de “planting”,
dans lequel certaines couleurs sont Insé
vées, Mals ce procédé est long et labo
rieux. Quand un rug est fait d'un Wil
ton imprimé, il devient nécessaire de for-
mer les coing en les ajustant i angle.

Dans tout le procédé du tissage ces

rugs sont examinés constamment pour
que l'on s'assure que la tension dans les
divers métiers employés est uniforme,
afin que les rugs finls se joignent exacte
ment.

Naturellement les imperfections de dif-
férentes sortes sont surveillées et on s'en
garde dans tout le travail; mais malgré
cela lexpériense a prouvé qu'il est né
cessaire d’examiner encore le rug a 1'é
tat complet et alors ce tapis révéle sou
vent le besoin de touches de finissage

On a coutume de placer les diverses
largeurs sur le plancher ae la salle de
couture et de les découper, aprés s'étre
assuré que les dessing correspondent bien
puis de transférer les petites longueurs
A 1a machine & coudre. Dans la couture
des tapis & la machine, les marchandises
ne traversent pas la machine, comme dans
le cas des tissus plus légers, & cause de
leur poids et de leur épaisseur. Au lieu
de cela la machine est montée sur une
vole ferrée, d'habitude & une hauteur
assez grande pour permettre aux lisidres
de tapis de ne pas toucher le plancher,
quand elles sont attachées A leur support,
et la machine se déplace et cond les hords
ensemble beaucoup plus vite et d'une ma-
niere plus satisfalsante qu'd la main,

Quand la couture est terminée, le rug
a une tendance prononcée & faire des plis
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aux coutures; cela est dd A la tension du
fil employé

Dans leur ordre régulier, ces rugs sont
empilés I'un sur l'autre et attendent l'ex
amen des épinceuses, ainsl qu'on appelle
les femmes qui corrigent les imperfec-
tions, les points relachés, les ruptures
dans le fil du poil, ete,

Tous les défauts que l'on trouve doi
vent étre rajustés, En conséguence 1'é
pinceuse est munie de fils métalliques
correspondant A ceux employés dans le
métier, mais de longueurs diverses; ces
fils métalliques sont terminés par des la-
mes tranchantes et lorsqu'ils sont en pla-
ce sont utilisés pour l'insertion de fils
choisis qui sont insérés an moyen d'une
aiguille, fixés au fond du tapis, puis ecou-
pés en rvetirant le fil métallique. Ce n'est
que par ce moyen qu'on peut obtenir de
l'uniformité,

Quand cette opération est terminée le
rug est prét pour étre étendu, et on le
transporte i la chambre d'étendage ol on
le place sens dessus dessous sur un cadre
en bois, de dimensions convenables. LA
on coud d'abord un coté bien droit. Puis
on étire les coins opposés de maniére &
former un carré parfait, et & l'aide d'une
corde et d'un poids les trois autres cotés
sont amenés en ugne.

U'n de ces cOtés est d'abord ramené & la
corde et cloué en position. Puis le coté
opposé est fixé de maniére semblable.
Alors déux hommes sont nécessalres, 1'un
pour étendre le tapis, et I'autre pour le
clouer. Quand le troisidme cOté du rug
est en place, les deux hommes vont & l'ex-
trémité restante et la fixent; le résultat
de cette opération est un carré parfait

Le ritelier contenant le rug est en-
suite placé debout sur une extrémité pour
permettre au tapis de s'étendre graduel-
lement et de prendre la forme désirée
Cette opération a lien d’habitude dans
une salle oi il ¥y a beaucoup d'humidité
et une température Glevée. L’humidité
est appliquée pour diminuer I'encollage
du fil de trame qui en séchant de nou-
veau & la chaleur, a une tendance A grou-
per encore davantage tous les fils du
poil ainsi que la fondation.

Quand il est bien sec on raméne le ra-
telier & la salle d'étendage, on souldve le
rug et on le retourne, On le repasse alors
le long des coutures et des bords aprés
I'avoir humecté d'ean. Le but de ce re-
passage est d'abord de fixer les coutures,
et deuidmement d'enlever les traces des
broquettes, Le rug est alors prét pour
étre empaqueté. On le roule et on I'en-
voie & la salle d'empaquetage. LA on
l'examine de nouveau, et si on le trouve
parfait on I'enroule sur une perche et on
I'enveloppe dans du papier épais, puis on
le couvre de burlap, aprés quoi il est prét
A étre expédié. Dans le cas des petits
rugs on leur ajoute souvent une frange
dans le but de finir les bords 1a od ils

sont coupés, et aussi comme ornementa
tion. Cette frange était autrefols mise en
place & la main, Mais maintenant ‘op
travail est fait par une machine d'une in
vention ingénieuse qui fait passer un fil
de worsted & travers le tigsu, noue ce m
et le coupe A la longueur désirée, assu-
rant ainsi l'uniformité de la tension du
noeud et de la longueur de la frange

LA VALEUR DU SKUNK

Le skunk américain que I'on méprisait,
a repris de la vogue et est avidement re
cherché alors qu'autrefois on le laissalt
de coté, d'aprés un commercant en four-
rures de Moberly, Mo., qui achdte des
peaux de skunk, de ratons, de visons, d'o
possums et de rats musqués et qui les
expédie en Europe,

La valeur de ces peaux a augmenté de
200 pour cent et plus au cours des deux
dernidres années. Toutes les femmes €1é-
gantes de Paris, Berlin et d’autres gran-
des villes du continent portent mainte-
nant une ou. deux peaux de skunk sur au
moiug une de leurs robes, comme garni-
turg du bas de la jupe, tandis que beau-
coup de ces peaux sont employées comme
gamniture des manteaux en seal. Cette
mode & provogué la demande. 11 ¥ a deux
ang, le prix du skunk sauta brusquement
de 80 cents & $1 et son prix moyen est
aujourd'hul de $3. Quant aux peaux de
rat musqué, on en achetait tant qu'on
voulait & 10 et 15 cents pidce. Aujour-
d'hui leur prix atteint §1. Ces peaux se
vendent aux enchéres i Londres, et des
fourreurs de toutes les parties de 1'Eu-
rope suivent ces ventes, La demande
pour les fourrures de toutes sortes aug-
mente énormément. 11 ¥y a quelque temps,
disait un commercant en fourrures, j'al
pu me rendre compte de 1a raison de cette
augmentation aux courses i Paris. J'al
vu une femme portant de la zibeline de
Russie, qui ne pouvait pas avoir colté
moins de $15,000. Je n'avais jamais vu
de ma vie autant de fourrures de renard
argenté. Elles viennent de I'Alaska et de
la Colombie Anglaise, bien qu'on se figu-
re généralement que c'est la Russie qui
les fournit; leurs prix sont fabuleux. Une
peau a été vendue récemment $1,275 et
les fourrures finies se vendent de $3,000
A $5,000. Le renard noir atteint des prix
encore plus élevés. Nous expédions en
Kurope pour $50,000 & $100,000 de pﬂtx

d’Amérique, annuellement. Quant au
skunk, c'est un animal d'Amérique, que
'on ne trouve nulle part allleurs, FN""
demeure-t-elle ayec la peau? Ch, clgst pn
secret du métier,

-
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SOIERIES POUR LE PRINTEMPS

les foulards pour le printemps et 1'été
1911 sont les principaux articles & pré
sent sur le marché de la soie. Les manu-
facturiers falsant une spécialité des tissus

gris ont recu des ordre plus considéra
bles qu'il ¥ a4 un an. L foulards sur le
marché de Lyon ont, en coxséquence, une
demande active,

Les acheteurs qui ont visité le marché
de Lyon pour leurs approvisionnements
de lautomne et de 'hiver prochains,
voyant que les T ulards avaient de la vo
gue & Paris et dans les autres centres de
1a mode du continent, et remarguant
quen fin de saison ils étalent en bonne
position, n'ont pas hésité a donner des
commandes de foulards gris et se sont
arrangés pour demander plus tard des
assortiments en couleurs guand les nuan
ces aurcnt été établies

Les distributeurs américains les plus
importants s‘apprétent déja a offrir de
Lonne heure un assortiment de
ces marchandises la prochaine sal
Lon

Une autre preuve de la prochaine acti-
vité du fournie par l'amon
cellement qui a eu lieu dans les établisse
ments d'impression, principalement dans
de sole

grana
pour

marché est

ceux des petits manufacturiers
ries

Malgré que quelques-uns des principaux
manufacturiers de tissus imprimés alent
agrandi leurs établissements, ils ont déja
recn toutes les commandes qu'ils pour
ront commaodément livrer pour les ventes
du début de la prochaine saison

A ce sujet, il est & noter que la vogue
actuelle du satin aura une influence sur
e fini donné aux foulards, I'année pro
chaine

Les manufacturiers étrang de fou-
‘ards de haute qualité offriront des 11
gnes variées de marchandises finies sa-
tin, dont plus fine
qualité qu'auparavant.

Se basant sur la position des sating en
RBurcpe continentale, en Amérique, les im-
primeurs américains sur étalffes se sont
arrangés pour donner & une surface sati-
née un fini & peu prés imperméable &
l'eau

Rien qu'un fini doux, entidérement sa
tin doive étre en demande pour les ven-
tes du début du printemps, les founlards
imperméables ayant un fini demi-satin
et classés comme satin, auront
gans doute une bonne vente

U'n fait encourageant concernant le
prix du foulard, 'année prochaine, est 1o
nombre relativement limité des impri
meurs et des machines disponibles pour

beaucoup seront de

croisés
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le travail requis. La sécurité du marché
est dans ce nombre limité, qui eutrave
la production,

les foulards peuvent étre tissés en
gris, mals {1 n'est pas aussi facile de les
faire imprimer,

D'une seconde importance pour le mou
vement des foulards est celul des soles
tussah se vendant 4 prix populaires et
moyens

Les scies shantung et pongée sont de
des articles courants en Amérl
surtout pour jaguettes et costumes
A paletct, qui ont obtenu une position
fixe, spécialement pour les femmes d'af
faires qui n'ont ni le moyen ni le temps
d'attendre le bon plaisir des couturiéres.

l.es soles shantung et pongée convien-
nent parfaitement aux costumes d'une
pidce, ainsi qu'aux vétements de
dessus et & ceux d’automobilistes.

Le noir, le bleu marine, le Copenhague,
les couleurs naturelles, le gris argenté,
I'éeru et les effets assortis, seront l'objet
des principales ventes; mais on tiendra
conpte aussi des couleurs nouveautés,

Les tissus de sole légére sont bien con-
sidérés pour le printemps et regoivent
une attention immeédiate.

Les satins A robes sont en demande. 1ls
sont an premier rang pour les costumes,
trouvent up large débouché dans les fon-
dations sur lesquelles on drape des mar-
quisettes: on les emploie en comBinai-
sons, et c'est un article accepté pour les
doublures.

La vozue crolssante des impressions
orientales appliquées aux fins tissus de
soie et de coton, a naturellement mis en
évidence les tafretas & chaine imprimée.
On les emplole pour blouses indéjendan-
tes, fondations, combinaisons avec d'au-
tres tissus of pour d'autres ugages et on
s'accorde A dire que sa prudu(‘ll:m totale
sera bien supérieure & ce qu'elle a 6té
pendant ces récentes années

venues
que,

seule

Les tissus légers ornés d’impressions
persanes et de dessins Paisley sont pro-
duits & Lyon et en Amérique  Le chiffon
et les tissus diaphanes similaires sont
aussi enrichis d'impressions orientales

Les bordures imprimées sur tissus 16
gers ont une vente exceptionnelle. Sous
forme de tuniques drapées sur fondations
unies ou de fantaisie, les costumes com-
pliqués de 'aprés-midi et du soir portent
de ces bordures

Un renouveau des effets fantaisie pour
les fondations a remis les plaids en fa-
veur. On emploie des combinaisons fon-
cées pour les fondations sur lesquelles
sont drapés des voiles et des marquiset-
tes.

Les plaids se vendent pour la confec-
tion des Dblouses fantaisie portées avec
costumes jaquettes en cheviotte de fantai-
sie.

Les brochés servent principalement de
doublures, bien qu'on les emploie aussi
pour les fondations; ils sont toujours a

Jeur place dans un trousseau de mariée
Les peaux de cygne se vendent un peu
et les lignes de taffetas noir et de coun-
leur maintiennent leur position

Les plaids de couleur fonofe ont des
nuances assortles aux satins unis, avec
lesquels ils se combinent quelquefols sous
forme de bordures. On les emploie aussi
comme fondations sous des thssus iégeis
On voit aussi des moires en montre dans
les magasins,

Les velours ne perdent rien de leur po
pularité. Le velours A chapeau a ung de-
mande active et les largeurs 18 et 24 pou
ces ge vendront bien

LE COMMERCE AU COMPTANT

On parle beaucoup A tort et A travers
du commerce au comptant et de l'aboll-
tion du systéme de veute & crédit. Clest
une question importante. $i un marchand
pense qu'il est en mesure de passer du
systéme de crédit au systdme des ventes
au comptant; s'il est sQr de se trouver
dans un centre ol il peut le faire; il
pense que ses clients peuvent et veulent
payer comptant, il semble alors qu'il fera
bien d'adopter un systéme de vente strie-
tement au comptant. Remarquez, toute-
fois, qu'll pe devrait pas faire ce change-
ment avant d’avolr examiné la question
avec soin, 11 ne devra pas le faire sans
avoir établl un plan pour passer d'un sys-
téme A l'autre, sans savoir exactement
comment il &'y prendra, et surtout sans
savoir les raisons qu'il donnera A ses
clients Une décision prise & la hite n'est
pas A conseiller, car un tel changement
de méthode est trés important et il faut
peser avee soin toute mesure A prendre.

La mesure la plus importante est peut-
#tre 'annonce du changement que le mar-
chand se propose de faire. Cette annonce
doit étre préparée avec le plus grand soin,
aprés mare réflexion. Les raisons du
changement de systéme doivent étre exph-
quées entidrement et clairement. Ne pre-
nez jamais de détours pour dire la ra
son exacte qui vous pousse & agir ainsi.
Dans vos explications, étendez-vous lon-
guement sur la valeur que vous attribuez
au patronage de vos clients. Faites bien
comprendre A la ménagére que vous pou-
vez vendre au comptant & plus bas prix.

L’argent comptant vous permet de fal-
re cela. Commencez immédiatement une
campagne de publicité dans vos journaux
locaux. Rappelez-vous que pour faire
réussir un commerce au comptant, {1 faut
une large publicité.Outre les journaux, il
seralt avantageux de trouver guelque au-
tre moyen de vous faire connaitre des
ménages, par exemple 'emplol de papler
buvard ou de régles pour les écollers.
Vous pourriez y faire imprimer ies mots
“Le Magasin au Comptant”, et ces objets
pénétreralent dans toutes les demeures.
Cela dépend natvrellement des moyens
dont vous disposez.
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Sous-Uetements
Marque Kealth

Nos vendeurs offrent maintenant
des échantillons de Sous - Véte-
ments Marque Health pour 'Au-
tomne 1910, Nous garantissons
que les grandeurs sont correctes
dans chaque numéro,

Vos Ordres seront Exécutés
Promptement,

(reenshields Limited
MONTREAL.

I vous désirez consciencieusement
donner a votre clientéle la
meilleure valeur en  Sous-

Vétements qui soit sur le marché,
——Vvous ne pouvez rien préférer aux
sous-vétements de la Marque Tiger.
Ils procurent le maximum de con
fort, d'ajustage et de durée. Leur
durabilité défie toute comparaison,

GALT KNITTING CO.,

LIMITED

GALT, ONT.

TEIE

Montreal Carpet Manufacturing

SHERBROOKE, P, Q,

Manufactuviers de Tapis Bruxelles
et @ilton, et de Rugs,

BRUXELLES OXFORD
BRUXELLES EMPIRE
BRUXELLES WINDSOR
WILTON TURCOMAN
WILTON BAGDAD

Combinaison de:
QUALITE, DESSIN, PRIX.
Résultat :
Augmentation des Ventes.

Montreal Carpet Manufacturing Go.

Voyez cette Attrayante

Toque
Tricoté

C'est un modele qui sort
certainement de 1'ordi-
naire, C'est la

Toque Enregistrée

Marque “BEAVER”

Elle est produite dans toutes les cou-
leurs unies populaires et dans toutes
les combinaisons. Notre prix serré
vous permet de la vendre en faisant
un excellent profit.

Nous exécutons promptement les or-
dres. Essayez nous.

R. M. Ballantyne, Limited

STRATFORD, . . ONTARIO.




Le marchand qui vend au comptant doit
faire des annonces qui lui aménent des
clients; 11 doit y faire ressortir deux &lé
ments: la qualité et le prix. 1l doit s'a
charner & se faire de la clientdle, bien
plus que le marchand qui vend & crédit
Les affaires ge présenteront sirement si
vous vous mettez & leur recherche.

11 ¥ & une chose dont le marchand ven-
dant au comptant doit se souvenir, et c'est
celleci: peu importe qu'il vende & meil-
leur marché que lorsqu'il vendait & oré-
dit, peu importe la bonne qualité d'un ar-
ticle qu'il offre en vente; sl ne le fait
pas savoir au public par des annonces, il
n'obtiendra jamais le plein succds que
peut procurer le systéme de la vente au
comptant.

LES DEPENSES INUTILES ET LES
PROFITS

11 arrive un moment, en affaires, o il
faut réduire les dépenses comme 1l ¥
a une saison oi |l faut tailler les arbres
fruitiers,

De méme que la récolte des fruits dé
pend de la bonne tallle de 1'arbre, de mé
me les profits dépendent de la réduction
des dépenses.

Rognez les dépenses jusqu'a obtenir 1'é-
quilibre entre le pouvoir de production et
I'économie, et vous moissonnerez les pro
fits,

Chaque genre d'affaires exige une som
me donnée de dépenses Mals les dé
penses ont toujours une tendance & se
mettre en travers de la marge des profits
et & envahir la colonne des pertes

Vérifiez donc vos feuilles de dépenses
Examinez avec soin votre liste de paye
Analysez les frals qui n'incombent pas di
rectement 4 votre commerce,

Supprimez alors radicalement les dé
penses inutiles qui réduisent A rien vos
profits,

ORGANISATION ET SYSTEME

La gramfe route qui conduit au succds
est ouverte au marchand qui conduit ses
affaires systématiquement Nous avons
éerit & ce sujet, 11 y a quelque temps.
Avez-vous essayé de changer votre mani@-
re de faire? 11 est vral qu'autrefois beau
coup de commercants faisaient des pro-
fits, de bons profits, avec leur magasin,
gans s'occuper beaucoup ou méme sans
g'occuper du tout d'un systéme. Ils pla
calent leurs marchandises ¢ et 1A, un peu
partout; les quelques livres qu'ils te-
najent étafent dans le méme état chaoti-
que, et leurs commandes étalent toujours
faites sur l'impulsion du moment, sans
memorandum leur indiguant les lignes les
plug profitables, et les articles qui s'é
tajent le mieux vendus dans le passé. Ils
se fialent & leur mémoire qui souvent leur
jouait des tours cofiteux. Mals A cette
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époque la coucurrence n'existait pas et
es maisons de commandes par lettres
Wavalent pas encore commencé & sollicl-
ter les meilleurs clients de ces marchands.
Ceux-ci avalent un monopole et s'lls n'a-
vajent pas en magasin l'article demandé,
le client devaft se contenter de quelque
article similaire ou s'en passer.
Aujourdhul, les conditions sont diffé-
rentes. C'est le marchand qui doit se
plier aux exigences de la clientdle, et les
profits sur les articles de vente courante
étant réduits, la concurrence active, il ne
peut se permettre de faire des comman-
dee avec négllgence, ni d'administrer son
magasip d’'ume maniére peu conforme aux
principes des affaires. Le marchand doit
employer son temps le plus avantageuse-

mis de magasin. 11 est facile de sulvre
une clientdle établie et d'obtenir des or-
dres de renouvellement; mals c'est une
science tout autant que toute autre scien-
ce connue que de vendre des marchandi-
ses en grandes quantités, de comprendre
la maniere de traiter les hommes, de leur
donner une bonne disposition d'esprit, de
maintenir ce sentiment et de conserver
leur clientdle. Etre capable d'interpréter
les sentiments et la maniére d'étre des
hommes et des femmes, et les concilier
avec le but A atteindre, volla en quol con-
siste 'habileté de ceux qui remportent les
plus grands succés dans la vie. L'art du
vral vendeur exige que celul-ci ait 'esprit
en évell et une connaissance profonde dn
caractére humain. Il n'existe pas deux

ment possibl pécher tout 1

et apporter la plus grande exactitude &
toutes nes transactions. 11 doit ramener
A une sclence son organisation pour la
vente ot I'achat, et cela ne peut se faire
que par le systéme. 1] doit agir de méme
pour ses livres, Aucun client n'aime
constater des erreurs dans ses comptes.
Il n'est pas non plus profitable de ven-
dre deg marchandises & crédit et d'oublier
ensuite de les porter en compte. SI un
marchand n'est pas systématique, ses com-

heteurs ayant la méme tournure d'es-
prit. Chacun a ses caprices et ses parti-
cularités. L'un est calme et digne; un
autre parle librement et aime causer ou
plaisanter; un autre encore peut parler
brievement, rapidement, laconiquement et

. mener rondement une affaire. A cer-

tains acheteurs 1l faut un peu de gafté
pour les disposer A faire un achat, tandis
que d'autres prendraient un compliment
pour une insulte. Aussi un vendeur doit

mis seront portés & ne pas I'étre non plus;
I'aspect du in entler I'indi Le

ftre tous les genres d'acheteurs, et
une telle connalssance est basée sur Ia

marchand est alors supplanté par un con-
current plus entreprenant, dont les affai-
res et les méthodes de travall sont bien
organisées.

Etre systématique signifie en général,
étre régulier et 'homme qui n'est pas ré-
gulier dans ses opérations commerclales
est voué au désastre, Soyez prévoyant, tra-
vaillez sulvant des lignes bien définies,
ne disséminez pas vos efforts, concentrez
les. C'est une devise que tous les hom-
mes d'affaires devraient adopter. Concen-
trez vos méthodes pour les commandes,
les ventes, la comptabilité et l'expédition
des marchandises; vous serez alors sur
la grande route qui méne au succds, L'or-
ganisation et le systéme sont inséparables
Ces deux mots sont synonymes, et le com-
merce organisé ou systématique, comme
I'on voudra, a ses fondations établies sur
le roc et non sur le sable.

LE TACT DANS LES VENTES

Un argument, quel qu'il soit, est con-
traire 4 l'art du vendeur. Au premier
abord, cela semble faux. On ne doit pas
arg sur les mar que lon
vend, pas plus que sur la politique, la re-
ligion ou tout, autre sujet. Pensez & I'au-
tre personne. Ce qui est une faute chez
les autres n'est qu'une expérience pour
rous. Un vendeur diplomate évite toute
controverse. L'animosité créée disparaft
rarement. Le perdant est le propriétaire
du magasin ou de la manufacture ol le
client a 6té contrarié. Cela s'applique au
vendeur qui voyage aussi blen qu'au com-

c de la nature humaine. Kn-
sulte 'expérience est ce qui rend un ven-
deur précieux pour la maison qu'il repré-
sente. Il arrive & connaltre les particu-
larités des clients, fl salt comment les
traiter pour qu'ils continuent & étre bien
disposés envers la maison.

11 est difficile de définir ce qu'est le
talent d'un vendeur; mals il consiste
pour une bonne partie, en sens commun
ot en bonne santé. L'adresse A se rendre
populaire forme une grande part de la
gcience du vendeur. 11 ne suffit pas d'étre
convainquant, le vendeur doit étre sin-
cdre et loyal en toutes choses. Rien n'al-
de si efficacement & obtenir une comman-
de que la sincérité.

Qu'un client réel ou possible apprenn#
une fois qu'il est traité loyalement et hen-
nétement, et 11 n'hésitera pas & faire un
achat 8'll a l'intention d'acheter.

Ne vendez jamais A une personne un
article quand vous savez qu'elle n'en a
pas besoin. Ce serait véritablement un
crime, et cet acte est des plus efficaces
pour détourner les affaires du magasin.
Gagnez-vous la confiance de votre client;
faltes qu'il ait fol au magasin dans lequel
vous 8tes employé et aux marchandises
que vous vendez. Vous aurez alors un
capital qui vous procurera un patrimoine
pour vos deux jours. .

Des coples au carbone de la correspom-
dance faites au dos des lettres auxquelles
il a 6t& répond hent de wépa
la lettre de la réponse et économisent
presque la moitié de l'espace du classeur.
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Il n’y a pas de différence
dans Papparence

Bien qu'on ne puisse voir aucune difiérence
d'apparence entre un

Faux-Col
“Challenge ”

A l'épreuve de I'eau

et le meilleur faux-col en toile qui soit fait, il y a
certaines différences dans la qualité de durée et la
commodité, que vous pouvez faire valoir avanta-
geusement aux yeux d’un grand nombre de vos

clients,
PAR EXEMPLE :
Quand un faux-col en toile est sali—il faut le faire
blanchir,
Quand un faux-eol ** Challenge " est sali-—on lo nettoie

instantanément en le frottant avec un linge humide

Pensez & 1'économic de blanchissage !

La chaleur flétrit les faux-cols en toile, mais ne peut pas
flétrir un ** Challenge.”

Les Iavages répétés fendillent les meilleurs faux-cols en
toile, mais les Faux-Cols * Challenge " ne se fendillent
jamais,

Les Faux-Cols ** Challenge " ne changent jamais de cou-

lour et n'émettent jamais d'odeurs désagréables.

En faisant ressortir ces avantages, vous pouvez vendre
une quantité de Faux Cols ** Challenge."

The Arlington Company of Canada
Limited
54.56 Avenue Fraser, Toronto
AGENT POUR L'EST :
Duncan Bell, 301 rue St-Jacques, Montreal.
AGENT POUR ONTARIO :
J. A. Chantler & Co., 8-10 rue Wellington Est, Toronto.
. AGENT POUR L'OUEST
/R . Quigley, 8-10 rue Wellington Est, Toronto (temporsiremen).
i (Quartier général—Winnipeg dans un avenir rapproché).

Une
Bonne Jupe

s ?

“Maternité

SE VEND BIEN,
——— e

et il a été prouvé, ici comme aux Etats-Unig,
que la Jupe * Every Size" répond a toutes
les exigences de la situation.

Le prix est aussi satisfaisant que le
vétement lui-méme — et le commergant y
fait un bon profit.

Assurez-vous
ce commerce-la.

Nous commengons une campagne gé-
nérale de publicité qui créera pour la Jupe
maternité ** Every Size" une forte demande
dans tous les districts du Canada. Profi-
tez-en.

Si par hasard notre voyageur ne vous
I'a pas montrée, écrivez-nous immédiate-
ment et nous vous donnerons tous les ren-
seignements a ce sujet. Ecrivez a

The

Victor Manuracturing Go.
QueDeo.

Seuls Fabricants Licenciés au Canada de la
Jupe Maternité “ Every Size.”




LE “GORDON"
GARANTIL
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Chaque Parapluie
“Gordon”
Est Garanti.

Chaque Paraplui: “ Gordon” que
vous mettez en stock est soutenu
de la plus forte garantie que
nous puissions donner,

Il n'y a aucune partie d'un “Gor-
don " qui ne soit pas garantie--
la couverture est en soie pure,
bouillie pour la rendre durable—
la monture est garantie étre en
acier importé le meilleur ; et le
“Gordon” est parfait jusque dans
ses plus petits détails,

Les bouts des baleines sont per-
fectionnés. Ils sont en acier—et
vissés sur la tige d’acier, au lieu
d’étre cimentés ou collés comme
d’habitude.

Lequel de vos clients ne préfére-
rait pas un parapluie garanti?
Surtout si c'est celui qui se roule
le plus serré et qui est le plus
attrayant dans votre magasin.

Nous n’avons pas de voyageurs;
écrivez-nous donc directement.
Réfléchissez a 'avantage des

P__a_x_'agluies Garantis.

Eclipse
Umbrella Co.

100, RUE LATOUR

Montréal.
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s
Au Commerce

Septembre

Indiennes de Crum

S——

S

Réservez vos commandes jusqu'a ce que
vous ayez vu notre assortiment de patrons.

Nous avons, pour la Saison du Printemps
1910, un tissu a 10c la verge: c'est une valeur
extraordinairement bonne, étant donné 1'état

actuel du Marché du Coton.

Avec nos échantillons d'Indiennes de
Crum, nous offrons aussi l'assortiment le
plus considérable de Toiles, Mousselines
et Cotonades pour Robes. en Nouveautés
d'Eté et Indiennes 2 Bas Prix. que nous
ayons jamais produit.

Les échantillons des articles ci-dessus
seront de bonne heure entre les mains
de nos voyageurs.

John Macdonald & Co., Limited

TORONTO

M. ], O. Trempe, 207, rue Saint-Jacques, Montréal.
M. D. Fontaine, 77, ruc Church, Saint-Roch, Qu:‘ec

M. J. H. Carson, (Cmmw’”c). Cowansville.

\\
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REASSOR

Cet Automne, vous apprécierez

complets dans tous les départements de notre immense magasin.
Les conditions favorables des affaires vous commandent de

maintenir des stocks bien assortis.

TIMENT

les avantages de nos stocks

Voyez nos Voyageurs. ou envoyez-nous une liste de ce dont vous avez besoin.

DEPARTEMENTS

A-1—Flanellettes imprimées et tissées, Flanel'ettcs
Saxony de Couleur, Ginghams a4 Robes, Ging-
hams & Tabliers, Shirtings, Cotounades 2
Robes, simp'e et double largeur. Fianelles,
Edredons en Coton et en Laine, Moleskines,

A-2—Tissus Lavables, Mousselines Blanches et Noi-
res, Indiennes (y compris les célébres Indiennes
Crum), Sateens Imprimés,

A-3—Doublures, Sateens, Percalines, Etamines, etc.,
Doublures en Soie Japonaise et Miretta, Damas
de Laine, Cachemires en Coton, Rouges Tur-
quie,

A-C—Cotonnades Grises et Blanches, Cotonnades a
Draps de Lit, Pantalons, Overalls, Couvertures
en Flanellette, Sacs en Coton et en Jute,
Denims, Cotonnades, Coutils, Tissus Hessois,
Couvertes a Cheval, etc.

B—Tweeds, Lainages et Garnitures pour Taill urs,
et Cravenettes de Priestlcy pour Vitements
d"Hommes,

C—Tapis, Rideaux, Linoléums, Prélarts, Artic'es de

Maisons, etc,

D—Merceries, Sous-Vétements, Imperméables,
Chaussettes, Cravates, Parapluies, ctc,

E—Dentelles, Rubans, Broderies, Tissus & Voilcttes,
Nets, Articles de Coun, Parapluies pour
Dames.

K—Bas, Gants en Tissu, Articles Tricotés, Sous-
Vétements pour Dames, etc.

G—Gants de Peau, Mitaines, Mocassins, ete.

H—Etcffes & Robes, y compris les Etoffes & Robes
bien connues de Priestley, Tissus | our Bl u-
ses, pour Corsages, etc,

L—Toiles, Toiles & Nappes, Serviettes, I'ssuie- Muins,
Toilcs & Essuie-Mains, Toiles de Fautaisie,
Mouchoirs, etc.

O—Counfections, Blouses, Jupes, Costumes d Eufants,
ete,

S—Soieries, Velours, Velveteens, Crépes, etc.

T—Articles de Tablette, Bimbeloterie, Garnitures,
Dessus d'Oreillers et ‘‘ Runners ' Brodés,
Laines 4 Repriser et pour Ouvrages de Fan-
taisie, Articles de F.ntaisie, Poupées, Jouets

Mécaniques, etc.

Greenshields Limited,

MONTREAL.




