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Nous vous enverrons gratuitement un assortiment
de ces annonces qui attirent les ventes

Elles ont été conçues exprès pour vous. Elles signalent
les différents articles de votre stock par le mot et par l'i-
mage et elles vous arrivent toutes prêtes pour le journal ou
l'imprimeur pour paraître sous vos propres nom et adresse.

Ceci fait partie du service que nous offrons aux détail-
lants qui tiennent le Poli 0-Cedar et la vadrouille à poli 0-
Cedar. Nous nous faisons un plaisir de coopérer avec vous
de toutes manières possibles pour créer plus d'affaires. An-
nonces de journaux, cartes de vitrines, cartes d'éta'age, ou
étagères d'étalage, clichés pour programmes ou prospectus
-tout vous est fourni gratuitement sur demande.

CHANNELL CHEMICAL CO., Limited
TORONTO

En écrivant aux annonceurs, si vous mentionnez le "Prix Courant", vous vous assurez un meilleur service.
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La Peinture dont les Ventes
se Renouvellent
il est souvent facile de faire une première vente.

Mais les premières ventes ne sont pas les plus profitables.

Vous trouverez votre plus grand bénéfice dans les ventes qui se

répètent - les affaires qui viennent à vous sans effort - le résultat

de bonnes marchandises qui ont donné satisfaction.

C'est justement ce genre de ventes renouvelées si profitables

que procure la réputation de Glidden. Tout en vous faisant vendre

des articles de peintures, elle vous fait vendre en même temps

d'autres produits. La réputation de Glidden sera d'une aide réelle

pour votre commerce.

Si vous étiez en affaires pour un mois ou deux, n'importe quel

genre de peinture pourrait suffire. Mais vous êtes en affaires pour

y rester. Nous aussi. Joignons donc nos efforts et tenons bien en

mains le commerce de peinture dans votre district.

Ecrivez-nous aujourd'hui pour avoir
nos prix et plans.

THE GLIDDEN COMPANY, Limited
. Toronto, Ontario.

Succursales à Montréal et Winnipeg.

En écrivant aux annonceurs, si vdus mentionnez le "Prix Courant", vous vous assurez un meilleu' service.
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LES CARACTERISTIQUES QUI FONT UN BON ARTICLE FONT UN
ARTICLE QUI EST FACILE A VENDRE

Chaque produit Maxwell a des caractéristiques exclusives qui le mettent
bien au-dessus de toute concurrence, qui le font vendre rapidement et aisé-
ment en première place avec un bon profit, et qui créent un client qui de-
meure satisfait.

C'est la raison pour laquelle les marchands de Maxwell sont enthousiastes
de la ligne Maxwell. Ils trouvent qu'elle signifie: diminution des-Irais de
vente, augmentation de l'écoulement et accroissement du prestige.

Produits en demande
populaires continuelle

LA LAVEUSE "CHAMPION"

Une laveuse à haute vitesse sur coussinet à billes, légère,
silencieuse et d'un fonctionnement facile. Ses engrenages ren-
fermés rendent sa manoeuvre sans danger

Le plus simple et le plus facile à faire fonctionner de tous
les types de machines à haute vitesse. Peut être actionnée par
un levier à main (montré dans la vignette) ou par une manivelle
placée au bout de l'arbre de la roue.

Elle est faite au Canada avec du cyprès de la meilleure
qualité et elle est supérieure à toutes les laveuses importées aux
points de vue du modèle, de la construction et du fini.

LA BARATTE "FAVORITE"
Plus de "Favorites" sont vendues an-

nuellement au Canada que ceMes de tou- -

tes les autres marques ensemble. Le ba-
ril est en chêne importé de la meilleure
qualité avec des supports fini aluminium,
des coussinets à rouleaux exceptionneNe-
ment gros. Elle marche facilement et
dure longtemps. Remarquez la poignée
du levier en forme d'arc, fixée pour être
tourner à droite ou à gauche, à volonté.

LE MALAXEUR A BEURRE PHILADELPHIA DE MAXWELL
Le malaxeur Philadelphia donne du meilleur beurre et de plus gros profits.

Il est adopté par des meilleures fabriques de beurre de partout. Il fait un beur-
re ferme, uniforme et consistant. Trois dimensions au choix: 14 pouces, 17 pou-
ces et 20 pouces de large.

Ecrivez-nous aujourd'hui pour avoir notre catalogue et nos prix

Maxwells Limited, St-Mary's, Ont.

En écrivant aux annonceurs, si vous mentionnez le " Prix Courant", vous vous assurez un meilleur service.
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En écrivant aux annonceurs, si vous mentionnez le "prix Courant", vous voua assurez un meilleur service.
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I. il

-Bain.Marle

Le Stock le
plus grand
et le plus
complet
au Canada

Ustensiles en Aluminium

I K
65055-Bouillohre

-I

.1

165--Service à thé. Service à Thé

VIKO
pour Enfants

2693--Thélère avec panier à thé.

Parmi les nombreuses lignes recom-
mandables d'ustensiles en alumi-
nium Viko, le No 165, Service à thé
pour enfant, offre au détaillant une
opportunité remarquable d'aug-

menter ses affaires. Il résiste au dur
usage des jeux d'enfants, ses qualités
de solidité étant une assurance d'un
long service. Le détaillant se fera des
amis et des clients par les enfants.

5134-Poèle à omelette.

Catalogue complet et liste de prix adressés sur demande

ALUMINUM SPECIALTY COMPANY OF CANADA
60 John Street - Toronto.

50

I.

r:

En écrivant aux annonceurs, si vous mentionnez le "Prix Courant", vous vous assurez un meilleur service.
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la qualité est incorporée
dans chaque

PNEU
ROYAL OAK

Depuis* le caoutchouc brut, à travers les
diverses phases de fabrication, chaque par-
tie du procédé se fait par des hommes dont
les yeux et les mains sont également entraî-
nés dans l'art de faire des pneus capables
de supporter les épreuves les plus rigou-
reuses.

Le prix raisonnable auquel nous cotons
les pneus Royal Oak est un attrait de plus
qu'ils vous offrent; il y a aussi l'absence
des troubles ordinaires des pneus qui a
donné au Royal Oak une réputation de pre-
mier ordre parmi les automobilistes. "En-
core solide après 6,000 milles" est une dé-
claration communément faite.

Votre détaillant tient les pneus Royal
Oak et se fait un plaisir de vous les recom-
mander.

Oak Tire and Rubber Co.
Limited

19 Dundas Street East, Toronto.
USINE: OAKVILLE, Ontarlo, Canada.

Bureau de Montréal: 342 Rue St-Jacques.
Bureau de Winnipeg: i2o Lombard Street. Plus résistant

que le chêne.

En écrivant dux annonceurs, si vous mentionnez la "Prix Courant", vous vous assurez un meilleur service.
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Cord
or

Fabric.
TROIS RAISONS

pour lesquùelles

Les Pneus Peflfldge
SONT LE CHOIX DE

NOMBREUX DETAILLANTS,
lo-Cha<îue consommateur est traité équitablement en

ce qui concerne le. ajustements.
2o-118 sont reconnus par le publie Canadien comme

les pneus qui donnent le plu grand miiléage pour
le prix.

30-ils8 sont annoncés sur une vaste échelle, d'un océan
à l'autre, ce qui aide les détaillants à faire des
ventes rapides.

AUSSI BONS QUE LEUR NOM.

PORTENT LA CHARGE SUR N'IMPORTE QUELLE
ROUTE.

PARTRIDGE TIRES

F. E. PARTRIDGE RUBBER CO., LTD
GUELPH, -ONTARIO.

En 6crfrjant aux annonceurs, si vous mentioRnez le "Prix uourant", vous vous aiieurcz un meilleur service.
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ACCESSOIRES

ELECTRIQUES DE QUALITÉ
Une maison est jugée par la qualité des marchandises qu'elle vend

Batteries
Cloches-Bo

Systèmes de fils Bryant
Porcelaines de R. Thomas &
Matériel de Thomas & Bett
Conduits flexibles

Conduits e
Condulets
Commutate

couteau
Douilles

EXAMINEZ CES
édificateurs de réputation
Northerl Electrie

Insulateurs
urdons Avertisseurs

Quincaillerie pour ligne aérienne
Sons Douilles et réceptacles

Matériel de construction de ligne
Boîtes "Square D"

il fer Fusées
Cordon d'acier

urs à Moulure à fil
Protège-lampes
Lampes

et beaucoup d'autres.

Cela paye de mettre en stock les accessoires électriques
de qualité Northern Electrique --- la ligne complète ---
mis en vente par la plus grande maison d'électricité du
Canada --- "Fabricant des téléphones de la Nation" -
avec succursales situées dans treize des plus grandes cités
du Canada.

Ecrivez' celle qui est la plus proche de vo-. s.

Norfit Electric Comlpally
LIMITED

tréal Halifa.x Toronto Winnipeg Calgary Vanconver Q
Windsor Regina Edmonton Ottawa Hamilton Londo

uébec
n

En écrivant aux annonceurs, si vous mentionnez le "Prix Courant", vous vous assurez un meilleur service..
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La

Main Ouverte
est notre

Marque de Fabrique
et représente la

MARQUE DE FABRIQUE M hode Livingston
NOTRE but depuis le début a été la

Qualité et aujourd'hui tout l'actif de
notre Compagnie se trouve derrière cha-
que gallon d'Huilede Lin manufacturé.

Nous garantissons que cette méthode sera
toujours suivie.

The Dominion Linseed Oilb
Com pany, Limited

Baden Toronto Montréal
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La marque extérieure de la 1
Qualité intérieure

Eu éoivant.awc Uatnonlcoum. si .vous .*ientipflnez le." Prix Coura*t",r. vOus .v0u8ý a urz un meillur srjq

Le véritable guide pour l'Huile de Lin
de Qualité est la

Marqu.e Livingstani
qui depuis plus d'un demi Siècle a été le
Standard éprouvé.M

Le nom "Livingston" sur les Barils est la
*garantie de qualité et le "Baril Bleu" est K
la marque extérieure de la qualité intéri-

Vol. XXXHI-No 42
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ZOIR DE
.9-

L'époque des Etr
Des milliers de gens "lui" donnent un Ras

Gillette pour ses étrennes.

Au point de vue de l'utilité et du prix, c'
logique pour un homme.

r Comptez les ventes que cela procurera
chez qui les gens se rendent naturellement q
lent acheter des Rasoirs de.Sûreté Gillette.

Faites connaître VOTRE magasin comme
agence.

FArr AU CAN

CONNU DANS TOUT L'UNIV

vf),

LE PRIX COURANT, vendredi

e'

ennes
oir de Sûreté

est le cadeau

au marchand
uand ils veu-

la meilleure

ET VOTRE STOCK?
Ne dites pas que vous n'avez

pas besoin de Gillettes sans en
être bien sûr.

Ne vous trouvez pas a court au
beau milieu de la saison.

Etes-vous prêts à remplir les
commandes pour le "Sig Fel-

low"?

Avez-vous assez de services or-
dinaires toujours si demandEs?

Et assez de lames?

The Gillette Safety Razor
Co., of Canada Liinted.

MONTREAL -
En 6orivant aux annonceurs, si vous mentionnez le "Prix Co rant,. vous vous gsurez un motie* Mervioe.

7

L5 octobre 1920 '18
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Chaque réservoir VitrO
est mis à l'épreuve

Gait Brass
Company,

LIMITED
GALT, CANADA.

Aucun réservoir VitrO ne quitte l'usine sans être
absolument parfait. Un mécanicien expert exerce une
surveillance minutieuse pendant que chaque réservoir
est soumis aux épreuves d'endurance les plus rigou-
reuses. Tout réservoir montrant quelque signe de fai-
blesse est immédiatement remarqué et mis de côté.

Chaque réservoir est mis à l'épreuve sous une
pression de j 150 livres - chaque partie -des garni-
tures intéreures est soigneusement essayée pour s'as-
surer qu'elle est en parfaite condition de fonctionne-
ment.

La conséquence est qu'un réservoir VitrO ne
peut causer aucun trouble ni à vous ni à votre client.
Il ne peut occasionner d'irrégularités ennuyantes. Une
fois installé, il n'y a pas à revenir pour mettre au point
le VitrO. Comme la mise au point d'une installation
que vous faites est, dans les meilleures conditions, un
ouvrage ingrat et sans profit - cela vous paiera d'in-
sister pour placer des réservoirs VitrO.

Notre catalogue illustré vous aidera à choisir le
réservoir convenable pour chaque installation. Ecri-
vez aujourd'hui pour l'avoir.

Réservoir

sans trouble

En 6crivant aux annonceurs, si vous mehtionnez la "Prix Courant", vous vous assurez un mgilleur service.
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LES PNEUS AMES IOLDEN
EMPREINTE "UNI VERSAL"

Pneus durables et recommandables,
Fabriqués en Canada et portés à un degré
de qualité qui assure à l'acheteur de pneu
le grand maximum de service pour chaque
cent du prix d'achat.

Garantie
Chaque pneu portant le nom Ames
Holden et un numéro de série est
garanti exempt de toute imperfec-
tion comme matériel ou façon.

Section échantillon et prix adressés aux
détaillants sur demande.

CHAMBRESA
AIR CRISES ET

ROUGES.

AMES HOLDEN MÇCREADYnLIMT4
Halifax, St. John, Québec, Montréal, Ottawa, Toronto,

London, Winnipeg, Regina, Saskatoon, Edmonton,
Calgary, Vancouver.

En écrivant aux annonceurs, si vous mentionnez le "Prix Courant", vous vous assurez un meilleur service.
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Tho ýM ialtoil Gas Maliti t d
Toronto HAMILTON, Canada Moniréal

ECLAIRAGE
300 CHANDELLES

L'VECLAIGE-INTENSIF- A LA-
CAMPAGNE

Nous mettons à .la portée des gens
qui. habitent la campagne des moyens
d'éclairage qui remplacent avanta-
geusement le gaz ou l'électricité et
coûtent beaucoup moins.

Les magasins des districts ruraux de-
vraient substituer l'éclairage intensif
à la gazoline à l'éclairage au pétrole
--et incidemment ils peuvent réaliser
de gros profits en vendant nos arti-
cles à leurs clients.

-A LAMPWEDE-SUREIE- DE
DIXON

Lampe à gazoline fonctionnant automati-
quement -aucun danger d'explosion--con-
somme moins qu'un sou de gazoline à l'heure
-- éclairage de 300 chandelles.

Se vendra avec facilité parce que tous ceux
qui la »verront voudront en avoir.

Augmentez votre chiffre d'affaires on deve-
Lampe à Gazoline niant notre agent pour votr .e ville.

de Dixon. MANCHON JUNIOR R.S.
Pour lampe à- gazoline à bec renversé; ces
manchons sont flexibles-Une douzaine peut

sexpédier par poste dans une enveloppe or-

JUNIOR Rt-e.

MANCHONS "ADITE"
'Fabriqués avec le meilleur tissu Ramie. d'Emendingen -

chaque manchon est empaqueté dans une, boîte cachetée por-
tant la marque "Laddite".

-Empaquetage d'une douzaine-

Ces manchons s'adaptent à tous lest tuyaux de lampes à gaz
à incandescence.

Manchons "'Laddite" à tissage
double extra solide.
Manchon "Lnddite" à tissage
-simple.

Manchon "Laddlte" pour bec
renversé, tissage double, monté
buîr base en magnésie No. 8.

I Dan~s les principaux cen-
Ss ie de la province.
I Vente, facile. Bons pro-
I fits. S'adresser à. notreDISTRIBUTEURS LOCAUX DE1MAND-E bureau-chef à Hamni-

En* &irIant aux'annonceurs, si'voua mesntionnàZ' le' "Prix* Courant",-vous vous assurez un mille'ur service.
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Pourquoi tous les Fords
sont-ils mnais des
Bougies d'allumage de confiance

hampion
La réponse à cette question se · rouve dans le

livre d'instructions des Fords qui dit:-

"Les bougies d'allumage dont les moteurs Ford
sont munis au -départ de l'usine sont celles qui sont.
les mieux adaptées à leurs besoins."

Depuis 1911 tous les Fords ont été, et sont en-
core, munis de Champions.

Les personnes qui possèdent d'autres marques
d'automobiles trouveront une bougie d'allumage
"Champion" qui leur rendra les mêmes excellents
services que ceux qui ont fait la réputation des
Fords. On peut absolument compter sur les bougies
d'allumage Champion dans toutes les situations dif-
ficiles auxquelles le moteur lui-même aura la force
de résister.

Le nom de "Champion" se trouve sur l'insula-
teur aussi bien que sur la boite.

Déployez les enseignes fou'rnies aux marchands
de Champions et prenez votre part des affaires que
notre publicité a fait naître.

Passez votre commande à votre courtier sans tarder.

CHAMPUI

Bx I

• Champion X
A-15--M pouce

Prix, 96e.
Adoptée par la Ford Motor

Co. depuiB 1911.

Champion Spark Plug Co. of Canada, Limited

=1

Windsor. Ontario
' La plus grande usine du Canada exclusivement consacréç la. fabrication de bougies d'all'umage,

et la seule fabriquant des Champions

En· 6crivant aux dnnoncours, si vous mentionnez lo "Prix Courant", %ous vous assurez uli meilleur servi'e.
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Une Machine. à laver de
premier ordre pour Mar-
chand de premier ordre.

ORSQUE nous disons que BlueBird est "L'Aristo-
crate des Machinés à laver" nous sommes d'ac-

cord avec les faits.
Car BlueBird n'est pas conçue ni construite dans un but de concurrence-c'est le pro-
duit de luxe de l'industrie, aussi bien dans sa présentation extérieure que dans les détails
intéirieurs de sa construction-le triomphe extraordinaire de l'ingéniosité mécanique
et de l'habileté manufacturière canadiennes.
Mais n'allez pas croire par là que BlueBird est un produit d'une classe "exclusive" sous
le rapport des ventes. BlueBird est faite pour la meilleure clientèle--que ce soit pour
la maison du millionnaire ou pour celle du mécanicien; faite pour ces gens de toute caté-
gorie qui apprécient que seule la Qualité représente vraiment la Valeur. (Comine -ques-
tion de fait, nos statistiques de ventes démontrent que c'est dans l'intérieur aux res-
sources modestes-où la femme de la maison est plus directement affectée par la corvée
du jour de lavage-que la machine à laver avec tordeur BlueBird est le plus vivement et
le plus facilement achetée.)
Le fait est que BlueBird n'est pas construite
pour répondre au pouvoir de placement supposé
du particulier-elle est faite pour durer toute la
vie et pour accomplir le travail le plus efficace
dans le temps le plus court et de la façon la s

plus économique. Elle est construite pour sa-
tisfaire le besoin qui existe dans chaque loca-
lité pour un produit de cette qualité.
Elle est construite avec l'idée de permettre au
détaillant qui tient la ligne BlueBird-que ce
soit la machine électrique à laver le linge Blue-
Bird ou tout autre ustensile de ménage sor-,
tant de la Fabrique Canadienne de BlueBird-
de tenir le premier rang sur son marché.
La méthode de ventes BlueBird reconnaît que le
détaillant a droit à la plus grande compensa-
tion possible pour ses efforts. Le détaillant de
BlueBird travaille en contact direct avec la fa-
brique-et les escomptes BlueBird ne vont qu'à
une seule agence de vente: le détaillant lui-
même.

Ecrivez aujourd'hui pour avoir la brochure "Pay Dirt"
qui vous ouvrira les yeux sur les possibilités extraordi-
naires du commerce des apparelis domestiques.

BluéBird Corporation Limited
Brantford, Canada.

La machine électri-
que à laver. le Unge
de fabrication cana.

dienne.

ELECTRC CLOTHES WASHER
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..'B8ohne.apparence.-double
Mx d'un boýn service '

il est facile de'vendre un pneu qui PARAIT BIEN
* S'il est 'soutenu par un record de BON. SERVICE6

L'homme qui a employé les pneus Gutta- Percast
qu' on peut s'y fier et connait leur record commeml
1ée 'et il iine faut pas beaucoup de témps au mar-

cadpour lui vendre des Pneus Gutta Percha, lors-
qu'il a besoin de les renouveler.

les pneus.
tuilaPercha'

* créent toujours des ventes répétées. Le quincaillièt
qui tient-cette ligne, édifie un commerce qui dureraà
au 'ssi longtempe quil tiendra les pneus Gutta Perchâ.
Il sotfýeJ vendre et profitables.

Outta Pércha & Rubber, Limite'd
Siège Social et Usine - Toronto.

SUCCU'RALRIS DANS TOf!TES LES PRINCIPA LES VILLES CANADIENNES

En 6crivant aux* annonceurs, er vous mentionnez le.4..u. Courant", vous vous assurez un meilleur service....... ... .. .. 
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LOF A

Irez

Maitre Paeur.utomoi
Choisi par les Propriétaires actuels de voitrres: parcs qu'ils en connaissent la valeur.

d'après l'Epreuvp .Aetuslle.

Choisi par les propriétaires en pempective: parcs qu'ils en connaissent la valeur

d'aprs le fémoignage ds proptiétairea actuels de voitures automobiles.

Suns Te & Riî Boods Co. Limited
Bureau Principal et Usines - - TORONTO

29.13-5 RUE CUAIGOUEST, MONIRFAL

Succursales dans les Principales Villes.

E.rvnauanocu,..vu.nnon....r........... .....ri or.vs.n.

En 6orivant aux annonceur., si vous mentiorrnz je 'jopdx couraneo, im vousm z Un anudomei novce.
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DISTRIBUTEURS

Chaufferettes E
Grilleurs Elect
Fers Electrique

rue Saint-Sulpice

MONTRÉAL

ACCESSOIRES ELECTRIQUES
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Eesmvous sur>or it noire?
SI NONVPUR QUOI?

Notre liste comporte le oms des principaux [abricants et
marchands de peintures, vernis et co0*ulleurs d'Amérique, Grande-'

* Bretagne, ses colonies et dépendances qui achètent, à l'exclusion de
tout autre, les noirs*fabriques. par

* THE L. MARTIN CO,
Ce cachet sur chaque paquet

1849 - 1920
est votre garantie.

POURQUOI ACHETER. UNE "MARQUJE PRES9QU'AUSSI BONNE". QUAND
VOUS POUVEZ VOUS PROCURER LA MEILLEURE?

Créateurs des célèbres noirs de fumée "Femous Old Standard", Eagle, Pyrarnid et
* Globe Germantown--ainsi nommés d'après'notre première. usine'de Germantown, Phia.

delphie.
Au cours de nos soixante et onze ans d'expérience, nous avons appris certaines

choses au sujet du commerce des noirs, qui peuvent vous intéresser.
vn. Notre réputation de soixante et onze ans, qui supporte chaquýe paquet, aidera vos

Des noirs broyés incomparables en force, couleur et délicatesse de nuance, résou-
dront votre problème de noirs.

ENVOYEZ-NOUS VOTRE COMMANDE D'ESSAI - ENSUITE

VOUS RESTEREZ SUR NOTRE LISTE NOIRE

THE L. MARTIN CO.
Usines: Philadelphie, Pa.

Johnsonburg, Pa. Bureu: 81 rue .F,*on, New York Londres, Angleterre.

AGENTS CANADIENS:
MONTREAL TORONTO WINNIPEG, MAN.

James A. Taylor James Hayward P. A. C. Mcintyre
22,, rue St-Frangois-Xavier 23, rue -Scott. 2106, Immeuble MoArthur

En lor Zvint aux an n6oceurs, si vous mentionnez le. "Prix Co u s ous asur Xu



Vol.XXXII-N 42 LE PRIX COURANT, vendredi 15 octobre 1920

..CONSERVE
CHAUD. FROID

* M1U~liMWa
Les nécessaires et Bouteilles Thermes sont considérés comîme.faisant Partie de toute p harmacie,
quincaillerie ou magasn général.
Les aprovisionnements de tous genres dans cette classe.de ma1rchaadLse ont. etiele à*,~ud1
à la demande.. ,..r..
Commandez maintenant pour livraison d'automne.-

No. 1920

xN mIouare NO. 896, *5.0

ASSORTIMENT SPECIAL
DES

Principaux Numeroa Populaires
THERMOS

C)

25 ARTICLES des lignes -de vente populaire THERMOS
comprenant les rechanges.

Quantité
3 Bouteilles No ii
1 I 4 No 11
4 "4 No1
2 .. No z4Q
2 44 No rs
2 48 No îSQ
i Nécessaire 4o2
1I d 416
2 46 9W
1 'i 397
4 Rechanes 61C
2 4" 61QC

25 articles

Chacune
à $3.00..

4à5..
à 6.50..

à*5.50..

à5.00..
à 15.00..
à 5.50..

à2.00..

Total
.9.00

.~14.06

.~11.00
9.50

.13.50
5.50

15.00
.0.00

5.50
8.00
7.00

Valeur totale au détail. .$ioa.oo
Escomapte q)dcial de 25, ro et S&% Prix de revient au, ditaiant..- 66.o5

.Condiions 2% 30 Jours.

Bénéfice pour le détaillant. .$ 36.95
Ou 58% sur le prix d'achat.

* avec chaque assortiment est joint une splendide parcarte de vitrine litho-
g1raphiée (ainsi que des électros sur une colonne si vous le désirez).

No. * En raison des prix et du change tous les ordres sont sujets aux prix enip.s copra le jour de l'expédtloL Ne. oiC, 02.00

BULLETIN DE COMMANE-(Ecrire tout au long)

................................................

Détailants : Inscrivez votre nom et votre 146 RUE WELLIN TiON OUEST
aaresei--uecnirez oett paige et auresez-ia-aý TORONTO, OT......

E n 6orivant aux annonceurs, si vous mentionnez le "Prix Courant", vous vous assurez un meilleur service.

1<.. 14. 83.5% No. 11. $800

Vol. XXM-No 42
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:orW. C.-Soid Spieures
Des années d'expëieiite sont derrière les

cloisns'der pour W.C

D)ENNISTEEL
Fatue en Canadat

HïygiénIques, incotnlustibles, immaquables.
LÀur dessin de coupe nette et leur construction robuste> les distinpuent des feûllles de
tôles -jointes entre elles iqui composent les soi-disantes cloisons -de W. -C. installées -par
des mains inexpérimentées. Nous sommnes la seule maison au 'Canada qui se spécialise
dans cette-importante installation sanitaire.

NOUÉ F ÀBRIQUONS EGALEMENT
les articles en acier suivante: Rayons, armoires,
meubles, coffres, taboùrets, chaises, etc. Fer
et bronze ornementoël. Articles commerciaux
en fil de fer de tout genre. Ferronnerie gê.
n&raile pour constructeurs.,

ECRIV EZ POUR AVOIR LES
'P1tOSPEÙTUlS

TH4E Dm~nis Wrnma AND IRoit
WORtKB Co. LiMNI'ru

Monitréal, Toronto, WlnlP'eg, Vancouver.
tHaifaxltaw, Hmitt cwïiry,

qu répond. exactémen"- vos ecn
La &ection à simple tiroir "0fflice Specialti"' réposd pleine-

ment aux besoins de tout bureau Caffaires. Dans urk petit bureau
elle procure une Place de classement convenable pour le Placement
des documents et autres dossiers d'affaires.

Dans un grand bureau elle sert de classeur supplémentaire res-
treint pour renseignements personnels. dossiers et documents qui
demandent une attention fréquente et Immédiate.

Classeurs par section à simple tiroir
"OFFICE SPECIALTY"

Chaqu3 tiroir - une section - forme un meuble complet par-
lui-mime. Les sections sont faites pour le format lettre ou 'pour
le format .légal. Une section répondant exactement à vos besoins
peut être promptement fournie. A mesure que vos besoins de cls-.
sement augmentent, vous pouvez ajouter d'autres sections -jusqu'à
former un joli meuble durable ou une série de meubles de même
nature.

L.es ntections à simple tiroir, comme tous les autres produits
"Office Speciaity" sont soutenues par la connaissac acquise paf' Yý
trente ans d'expérience dans la fourniture des meubles de bureaiu
aux- principales maisons du Canada et par le désir de la toutie.
première qualité.

IÈE ÔFFICE SPECIALTY MFG CO., Limtd
Siège Social NIE.WMA2R ET Canada.i.el

Magasins d'agencemnent dis classement à
rororto Montréal Ottawa Halifax Hamuilton Winnipeg

R13glna Edmonton Calgary Vancouver

Il y a dix magasins dedtail "Office Specialty'. Adrussez-vou à
reluai qui est le pluas voisin de vous*pour les sections à simple tiroir
Ou* Pour tout auttre service ou agencement dont voua pouvez avoir

boi. Une lettre, une carte postale, ou un appel tlpoiu
recevront une prompts attention.

Achetez le nombre nécessaire pour vos besoins immédats du me-
meipt, et alouteg-en d'autres à mesure que vos besinas de class-
ment a n -réclament

i
Eft.cr1vant.aux annoniceurst si vous ýmentionne. le"ra oavvu oasurez un meilleur. service...:

VoL XXXHI--rNo 42
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Pour obtenir un fini comme un miroir

vous pouvez recommatider

UNIVERNISH
L'hygiène moderne de la maison

exige une propreté absolue des boise-
ries, des planchers-et des armoires.

C'est pour cela qu'UNIVERNISH
est si populaire.

'Cest le fini hygiénique. Lavez-le à
l'eau bouillante. il ne deviendra pas
blanc.

Univernish est aussi facile à vendre
qu'à employer.

Absolument osatisfaisant -aussi dans
les-deux cas. ·
Se fait dans tous les tons de bois suivants:

.Ch&eêelair ~ Chne forfcé
Chêne de marais Acajou
Noyer Vert

et aussi en Vernis clair.

Eei-iveznous aujourd'hui à ce sujet.

The

IDougall Varnish Co., Limited
MONTREAL

ssociée avec la Murny Varnlsh Co., E. U.

Enî66vâht 'uWe âhnôhbeumonSi vous-møntitonne le ".prbm Corant", vous vous assurez.un meilleur service.

Vok XXXIII-No 42
. _
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Les systèmes
d'emmagasi-
nage d'huie et
de gazoline, de

BOWSER
vous fortt,.écono-
miser de,.. l'hul.e
et de l'argent.

4_ Fig. 109. Inmutullation pour huiles lubrifirantes, hu<lea 4 peinturc,' etc.
En raison du prix élevé actuel des huiles, de bons systèmes d'emma;gasin*age devraient inté-

resser tout commerçant qui vend lem huiles..
Les* sYstène.a d'emmagasinage Bowser rendent possible une plus grande économie et un plus

gran emmgasiaje'.d -'iue les huiles que vous tenez, en supprimant la pert tlsmtoe
négligentes.* Les pompes livrent *exactement la quantité voulue et. dMpéchent de remplir les bidons
par-dessus bord, Le, ayàtéme Boweer rend propre la cbambre'des <huiles et met vos huiles sur une
base efficace et .pýofite.lie.

Ecrivez -pour avoir- nos prospectus. Cela ne vous engage en rien.

Fig. .S. F.BOWSER COMPANY, LIMITED
Fi.241. Ins,- .66-68 FRASER AVENUE, TORONTO

twlation pour Bureaux: àe vente dans tous les centres. Représentants partout.
gazoline.

Ferronnerie, QuIncaifleiie, Peintures et Vernis,- POMPE FOULANTE "'O M EG
Huiles, Vitres, Matériau ï. de -Construction, etc. SANS ]FRICTION, À nIOUBeid 4O

La pompe "Omnega, est une*pompe fou-e]CN G R O Slante, d'une manoeuvre facile et de prixE N G R O Smodéré. Cette pompe n'a pas de cylin-
%S EU I:>1 1 dre, a de plongeur de cuir, et le sableE ~I z~zne peut l'endommager. L'aspiration et

la décharge sont faites pour -s'ajuster
Bos voyageurs siont actuellement en route poUR voDs sur tuyau de fer.
visiter; Ils vous offriront les dernières nouveautés de La gravure ci-contre représente la
I'nnee. coupe de la pompe mont.rant les pièces

de manoeuvre. Remarques comme ces
Réservez quelques minutes d'examen à leurs ékhan. pièces sont peu nombreuse& s Fa
tillons, ce ne sera pas du temps perdu pour vous. piècega qui s'usent. sd

Leurcolecton 'aricls et assicomlèt qu posi.Chaque marchand devrait avoir une
Leurcolecton 'aricls et assicomlèt qu poel.de ces pompes pour la démonstration.

ble et présente un assortiment des plus variés. il suffit de la montrer pour faire une
i ente certaine.Nos prix ont été établis avec soin, vous ne pouvez

manquer de les trouver avantageux et nous espérons -la pompe "Omega"- se recom-
que vous voudrez bien nous donner la faveur de vos mande de préférence à la pom- .
ordres, que nous remplirons à votre entière satisfaction. pe allemande à ailettes sXéela-

lement pour les puits artélens.
No 8, capacité par. heure, -.400

No 4, caacité ei.r heure, 425L. .H b rt& CiNo 6, capacité par heure, 976..

LIMITÉE .gallons.

Sivotre fournisseur ne peut
IMPORTATEURS vous la procurer edressez-vous

directement à
29 t29rue SItPuLA297 ê 299 aint-aulMACHINE OMEGA _

Monitréal IMTE
- ~sT-HVACINTHE, P. Q.

En écrivant aux annonceurs, si vous mentionuieï le «'Prb)i Courant", vous vous assure. un meilleur service.
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PERYXNI_, SS
,& f

des.~~'*3S~,~'

que de
MOULINS :'9l1

LAVER
avec

POUVOIR

EAU f.

pour 1

opérer ce
Moulin

>* 
t I a

Laver

- .M. .M - - ~ é..t&i.Mé ID MUd~d

* ,~~ioià lavr .PINESSE" Basse Pression est assuréent le mo lin
à~ Iavi k pusXprtique .eté lui qui peut donner le plus de satisiactin Faie

d'opertw e:erequiert q,.ue vingt livres de pression pour laireïle plus.-gros
k4vages.. lI t 4eéàile.de vous en procurer un, nos prix sont les meilleurs et
nous pouvons *v6uùeAraU ntr machine.

AMAÇJI[.INeIIE, OMEGA. LIMITÉE:
En ~ ~~ ST-IIYACINiIIE, ý.Q

Ecr6ýivant aux antionceurs, si vous mentionnez le "Prix Courant", vous vqgus assurez un meilleur service.
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.Les -plus.,grands perfection ne mehts
,en qualité , »et v&Ieur' de poêlet

Les poêles, cuisinières et fournaises Maple Leaf sont bien
connues dans toutes les parties du Canada. Depuis dix-sept

* ans ýils ont été fabiriqués d'après les Principes les plus rigides
et les plus exacts qu'on puisse trouver dans aucune fonderie
de poêles en Amérique.

Pendant les dernièreïs .saisons, 'notre usine. a dû donner son
maximum de 'rendement et des pourparlers ont été tout ré-
cemment couronnée de succès à la suite desquels va être cons-
truite une des *plus'girandes fonderies canadiennes de façon à
permettre atix développements ýt*ujours croissante des affai-
tôes de la, ýBeach, Foundry. «,Limàittd, dé tirer pleinement parti
de son augmentation« naturelle.

C'est avec' a' plus-gfande fierté que nous soumettons-lés quel-
ques ýpages suivanteàs'd'illuitràtibns pour que les, marclhands
Canadiens -avisés puissent -avÔfr* facilement une, 4idée d. 'nos
nùombreuses lignés. -Nougwýn6us9 ferofis un plaisir de fournir
de:plus amples 'Informations -dàng le Oius bref déli., Ecrivez-
nous à-ce sujet. -Nous- serohfi,flttéà de recevoir voA 'dèman-

CulutnUb-lêe N Leat Emblemae des de. renseignements.
teh&aft.pbte ordinaire.

La tuisinière Maple ;Leaf. Emblem
est consfl'ulte -en fer et aciee d'aussi bonè qualité que les culi
nières de prix plus élevé, maiiide po1de plus léger. Le même soin
Çsit appqrté à sa. <çotruction, 'et son fiti est le même que celui des

,--ignes ,les plua chères. Son déein est des plus modernes et strie-
.tement hygiénique. Lp corps est en acier plané de la meilleure

qjualité, protégé avec de 14aaniante et -renforcé par de la fonte. Le
foyer est grand. m'uni de grille duplex et fortement doublé. Le four-
en acier épais de 18 x 19 x l2'/2 pouces, avec dessus garni intérleus-
rémènt. de deux épaisseurs d1affniante. Porte de four équilibrée
par -un ressort, mtbnàe d'un thermomètre et d'une poignée ne chauf-
fént ,pas.en rubber-oid émaillé. Dessus du genre plaque à clef -et
régIn' âu .tirage- à glissière contrôlant pleinement toutes les
undtés ca3oriques. Réservoir en cuivre fortement étamé, et gril

s et vâÏste ehauffeýpl&ts qui petit être obtenu en -nombre de genres
différents.

La ýCuiieirt- Maple Leal Monarch.
Une cuisinière d'une va.leur incomparable d'un dessin simçàle etV
gracieux avec grand chauffe-plats, dessus genre plaque à clef avec
élévateur pour grillade, barre tubulaire -pour torchon, éoi>ps en -

acier poli -épais, avec forte grille duplex pour charbon *on bois,
faîte également avec foyer spécial pour le bois - brûlant du bois
de '.271/1 pouces, lour de 20 X 20 x 14 pouces. fait en tôle 'dacier
éPaiis, le dessus' était fait d'une doubble feuille d'acièr épaisse
avec amiante entre les deux; thermomètre de four pour enregis- Mapie Leat Monarcb avc réiervoir et chauffe-

trer les degrés de chaleur, plats apécia.

Exclusivement BEACH FO DR LMTE
Fabriquées-par -__ _________.__OU,________________

SOCIALimm lm<IEG1 VAXCOUVEE

En 4crivant aux annonceurs, si vous mentionnez le "Prix Courant", vous vous' asucm un meilleur service.
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Le " FALCON " Maple
Leaf forme une classe
à lui seul.

Un poêle de cuisine qui pos-
sède tous les avantages qu'une
femme puisse désirer. Il a une
gril!e dup'ex solide, un grand
foyer avec parois perpendicu-
laires, une clef de tirage di-
i ct à glissière, plaque anté-
rieure se levant au moyen
d'aune clef. Le "FALCON"
chauffe rapidement, unifor-
ia.énent et assure une cuisson
iîwrfi:ite en tout temps sur le
poêle ou au four. Très joli-
ment dessiné avec toutes gar-
nitures en nickel jDoli. Il re-
présente un des poêles de cui-
sin, les p'us désirables qui
s.oient sur le marché.

'Vue du
nouVeaui

ou V"r

Quelques partcularitis de la construction du
"Falcon"y

,A-tpmarquez la hauteur à laquelle la plaque antérieure Peut ê'tre .le' é"-
p. rmettaztt de vider le @Eau à charbon alLément sanm employ er de pelle
ou de tisonnier.

B-ond .e foyer fort à sections perpendlruia:re!s Touti s <' ut-ce p-i
égalenment fortes et pr<sque perppndieul[aires.
<-eg'ouverture de porte avec crml'ina mn de tirage <t de i nnier.

,)-<cri,,l dupez- pouvant être retire p&tr l'ouverture de la gr.l pour lit rem-
placer par la grille à bols <'.0r lettre N) nu pour toute autre r;.i>on. jins
d1ranger les parols du foyer, Remarquez é'galcment le goujoni pi-rfet-
tinnnés e-a crans.

,-T rés latrge tiroir à, cendres.
F-P:ort bde four ne rabattant.

G-onbinaison de râglage de tirage avec clef pour.fermer lat chemrinée .-t
ouvrir l'epitrêe de l'air.

H-Cef il: tirage direct à glissière perfectionnée, donnant plein contrAI,' db,
u nitée caloriques au four ou au tuyau de cheminée.

1-Dessus a-vec plaque à clef. Couverrles et petits centres fortement côtelë.'s
Couvercle à sections pour réduction.

J-Grand four fait en deux dimensions 1<4 x 19x12 Y, pouce., ou .1) 19 12V,
pouces..

K-Dispositif perfectionné pour équilibrer la porte du four A r sori. La
Porte eft ma!ntenue baissée par un repart lorsqu'elle est ouv.erte et tenue
bien en place par le ressort lorsqu'elle est fermée.

L-Poignée de la porte du four enr rubberoid - toujoursi fraîche.
il-Toutes les pièces en nickel uniep. d'un -beau fini, fac'leq à tenir propres.
N-Une grille spéciale à bois remplace la grille duplex pour brûller <lu boisq Sans Grille

seulement.

,ExclusivementBEM I IJN Y LMTD
Fabriqué par BA HF U D Y IIE

SIEGE IICCVRSALES A0-IA. 'ZT WA CANADA WINNIPEO Er VANCOUVMI

_Fiýrvant aux annonceurs, si vous mentionnez' le "Prix Courant'", vous vous assurez un meilleur service.
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Le 'Composite' Maple Leaf
Un poêle pour le Chauffage, la Cuisine et la cuisson au

four d'une excellence sans pareil.
Dans les épreuves les plus sévères le "Com-

posite" fait plus que confirmer nos dires. C'est
le dernier mot de l'efficacité, attendu qu'il possède
tous les points qui signifient qualité, économie
et service. La demande rapidement croissante
prouve qu'il a dépassé la phase expérimentale.
Quelqu'un va le vendre dans votre territoire.
Ecrivez-nous à présent, aujourd'hui même, pour
avoir nos prix et la circulaire spéciale.

Le "Composite" est* un poêle parfaitement approprié
pour chauffer, cuisiner et cuire au four, et c'est le seul
de ce genre qui soit sur le marché. Le dessous du cou-
vercle et le dispensateur de chaleur en font le secret. Bre-
veté et déposé. Place pour faire la cuisine de famille sur
le poèle qui chauffe la maison.

A.-La clef du four dirige dans les tuyaux du four toute la cha-
leur ou toute proportion désirée.

B.La poignée p rochet de la clef peut être firée à des points
déterminés sur le cadran de la clef indiquant les positions
désirées de la clef du four.

C.-La porte du four qui se rabat est de type équilibré à ressort
-doublement doublée, et munie d'un thermomètre et d'une
poignée ne chauffant pas..

).--Couvercles et sections de dessus fortement oôtelées.
E.-Le dispensateur de chaleur distribue la chaleur uniformé-

ment dans les trous du four.
F.-Tablettes de côté nickelées mobiles et barre à torchon.
O.-Orand tirnkr à cendres de 10 x 12 x 4Y4 pouces.
R.-CendrLer nickeklé détachable.
I. -Les pattes avant sont plaquées en nickel.
J.-Le couvercle réducteur est en trois sections.
K.-Le levier à rochet avec manche "Alaska" élève la partie N

avant pour cuire sur le gril ou pour charger le foyer.
L.-Un puissant réchauffeur d'eau remplaçant deux bi-iques ré-

fracta!res. peut être Installé.
M.-Barres à pied nickelées d'un Joli dessin.
N.-Une grille bois est suspendue au aemmet de la chambre

du foyer. Pour l'été son usage est excellent, car elle pro- N

-chaleur. ec

Fbu pBEACH FOUNDRY, LIMITED
SOißn OTTAWA, CANADA INN Er COUVE

En 6crivant aux annonceurs, si vous mentionnez le "Prix Vourant", volis vous assurez un meilleur service.
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Les Fournaises.
Maple Leaf

sont pleinement garanties, et bien
que nous ne montrions ici que cinq
modèles différents, nous en avons un
bien pluS grand assortiment. Vous
pouvez avoir à votre choix une grille
triangulairè ou se retirant au centre.

_____________7
Fournaise Québec

sea ormel
comme la vignette ci-dessus

Diam.du Corps Hauteur
No 13.. .... il 1/2j 32"
No 14 ......... 13%/- 36"
No 15.........151/, 39"

Nous la faisons aussi à l'ancienne
mode sans grile

No 2........ 9%- 28"

Fournaise Québec
Avec Grille

coînnue la vignette ci-dessus
Diam. dî Corps Hauteur

No ]L'3... 11 '," 32**
No B124 .... * 13%-, 36",
No 1)25....... ; 16%" 00 ol

Fournaise Quibec' avec des-
sus à quatre trous.

Comme la vignette ci-dessus
Se fait également sons grille. Par-

faite pour chauffer et faire la cuisine.
Dimension duk dessus avec tablettes
24"x30". Diamètre du corps 131/".
Hauteur 81l/!61. Peut être pourvue
d'un réservoir en cuivre à contact de
huit gallons comme représenté ci-
dessus, ou avec un réchauffeur d'eau.
Un four élevé peut être ajouté à n'im-
porte quel moment.

]UEEARDEZ DES DETAILS

Fournaise de Salon
Québec

Comme la vignette ci-dessus. Avec Fi
ou ss.ns grilles. Dessus fantaisie et

barres de pied.
Diam. du Hauteur ià

Sans grille corps
No 33..11%"g
No 34..13 1/"
No 35 -... 151/,"

Avec grille
No B43 .... 111/2"
No B44 .... 131/"
No B45 ... . 151/%«

base de l'urne
351/e"

391/4"

411/,"

iurne Quebec avec des-
sus à deux trous.

(se fal* 6amat M marauie)
Confort de chauffage, commodité
de cuisson. Excellente combinaison.

Dlam.
Sans grille du corps,* Hauteur

No 53-------111/" 32",
No 54------- 13 1/, 36",

Avec grillesl
No B63------111/i, 32",
No B64 ...... 131/s 36",

Exclusivement BEACH FOUNDRY, LIMITED
Fabriquées pur

B110E SOCIAL OTTAWAq CANADA *SUCCURSALES A
WINNIP'EG ET VANCOUVER

En écrivant aux an onceurs, si vous mentionnez le "Prix Courant'v, vous vous assurez un meilleur service.
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Vitrines, showcases et garni-
toum genres de commerce
tures de toutes sortes pour

L 'îraison -rapide
Prix modérés..

Nôus avons en mains un.as-
sortiment des plus variés

Modèles spéciaux faits sur
commande.

Climent, Meinev & Cie,

19l. Boualevrd PbCL

En 6orivant aux annonceurs@ si vous mentionnez le -Prix s..ourant", vous vous assurez un meilleur service
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DPU41'IS PLU 'de TREIIFE NS~

NOUS*SERVONS LES MARCHANDS-QUINCAILLI.ERSDELA
PROVINCE DE QUEBEC A LEUR ENTIERE SATISFACTION

NOUS'NE SAURIONS i1BOLVER. UNE MEILLEURE
RECOMMDATION AUPRS DE VOU$.

Nous consacrons toutts nos énergies à rendre notre service efficace dans,,
tôutç i'acèeption:du mot, tant par le soin que nous apportons à la compo-
sitronide inotre' stocK, que par -la minutie dont nous faisons preuve, dans,
lexcution ýdes,'commandes.

Néui sommes en affaires pour répondre aux
10soinsdes ditalRlntsde qumciilerie et tous
-nos df.rtsconcourent -à--atteindre-ce but-de
-la mani"re la plus satisfaisante ýpossile.

Noire., catalogue- estile-brviaire du quincaillier; si vous le consultez chaque
jou.rg-vous- ne manquerez pas de marchandises. et vous ne p .erdrez pas ide$
ventes.

Les conadsreçues par lettre, par télépnone, oiu par télégr4mmeo rçoi-
vent laménme attention-que.si vous ven'jez en personne -faire votre ch ix a
nos entrepôts.

PROFITEZ DONC EN TOUTE CONFIANCE
»E NOR 'OFFRe DE VOUS SERVIR.

LÉW!6-,1 BýROTNRS Limited
20 rue'Bleury MONTREAL

TEHON: -mm-N 5102 -

En 6crivant aux annonceurs, si vous mentionnez la "Prix Courant", vous vous assurez un meilleur service.
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Les -Outils de Bucherons

i- ý otl Etalonsdnaoites lesroin

Nous manufacturons toutes sortes d'outlà~. .

dé bûcheron'- Légers et de Bonne Durée.

TELEPH. L,ÔNGUE" DISTANCE No 87

Demandez notr.e.cataogue et notre liste dt prix..

Vendus dans tout le Dominion par tous'
les Marchands de ferronnerie en gros -et
en détail.

* .,* * 4.~...

THE

*IiOSe RiNk CO.. Limited.
Naulcri , d'OTIs DE BUCHEONS

'E MBROOKE (ONTARIO)
- - - - -- - - -

SFABÎtIUES AU CANADA

LES MEClIES (DRILLS).

ÏOý0-RýR-OW.
ïont laiteVren Canada avec de Facieran-

il~as tv.aslument. fecondbes-

"Plus de trous avec
repassage"

moins de

Marchands F grs approvisonné9 par

F. BACOqý£& COMPAGNIE,
MONTREAL P. Q.

Vendez à x9tti<"di*a" liftel
peinture .

La ligne de Peintures et Vernis de qualité qui vous asàu-
r@n saclentèle penei1 te: -Ix

<1~sreit*reset 'Vernis appropiés
pour Peintuýer et Vernir convenablement>'

onit aAflfist 7RUi& 61 la fiflO ~'~I~ ~~i+ nî

*.<-* .-!--~?--~4-- , i.nouyez doôn•eieatlafàction et accio IM~'ng afize avec

-. ~. . Ily aS i8anées-à'expérienoe en Ïâinur& dans chaqiie

*, - Essayaxý d'pbord 9l; votre fournisseur de gros. canistre. * _e *h

M'u.Elle vous sera Uile dans votre .atelier. Penue t7rlsdpi 82(0
Toronto MONTREAL VancouverlI6~ crivant aux annoncurs1  .-rmR s 8 vo"Ia mentionjez le,,~'«Pri voaous assurez un. meilleur servc.,.
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VITRERIE
Générale pour Construction.

Toutes pesanteurs: simple-épaisseur
double-épaisseur, 26 onces, 34 onces et
39 onces.

Nous avons en stock ou manufactu-
rons: Glaces, glaces biseautées, miroirs,
verres ouvragés, plombés ou armés.

Nous avons toujours en mains: pare-
brises et lentilles de phares pour automo-
biles.

Toutes commandes expédiées promp-
tement.

Gratuitement, sur demande, nous
nous empresserons de vous faire parvenir
nos catalogues et listes de prix.

Téléphonez, télégraphiez ou écrivez-
nous pour tout ce qui tombe dans nos
lignes.

Nous nous spécialisons dans les vitraux
religieux et commémoratifs.

MANUFACTURINGCOMPANY, Limited
MONTREAL, LONDON, TORONTO, WINNIPEG.

En écrivant aux annonceurs, si vous mentionnez le "Prix Courant", vous vo.us assurez un meilleur service.

LE PRIX COURANT, vendredl 15 octobre 1920
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Tout propriétaire, tout manufacturier, tout fermier dans votre entourage
est un acheteur probable des produits bien connus de BARRETT. Ce sont
des sources d'affaires parce que ce sont des produits qui donnent saItis-
faction. C'est la raison pour laquelle ils portent le nom de BARRETT.
Ne manquez pas l'occasion qu'ils vous offrent d'augmenter vos ventes, vos
profits et la considération de votre clientèle.

COU VERTURE
CAOUTCHOUTEZ

EVBBLATIc
La toiture préparés au roe-

kma taalaad de Canada.
Faite de matériaux Impur-
miffees hlaute Qua"té
màpkoydé mu des mier de
biltiments de fernme et d'amine
dan tout le' Domi"nl. ]w
prix modique-f4afe à piaour

* extrao, lmmt durlablef

Trois épaisours - léigire
(1 VU)>. moyenne (II pâle)

*lourde (8 plis). Bouleux ds
100 -pieds arrés. Cloa -et e1.
Ment avec chaqlue roulea.

CMENT LIQUIDE
A TOITUBE

EVEBLASTIC
Rien ase peut lui itre coms-

paré pour préserver et res-
taurer les vielles toitures sa
feutre ou cacutchbtes Be
vend prit à Fuage, sapplique
alsimmt, sibe rapidement.
Forme une surface uie, lux-
peoemiable, à lépreve des ta-
tamp6ries, qui supprime las
petites fentes, renforce leu
pointe faibles et ajoute de
nouvelles années - service do
la toiture.

»nb&uilge de -toutes di-
mensions. depuis la boite de i
pinte Jusqu'au baril de do
tallons.

ELASTIGUN, CIMNT
PLASTIQUE A

BMAPICER
Le ciment imprméable qui

ADRERE et DUR, en dipit
du temps et de la tempéra-
ture. L'article réel pour bou-
cher les trou dans les toitu-
res. doubler les gouttidres et
les puts de lumière, suppri-
mer les fentes du bois, du
mit a u de la mgnee
Connu sou le nom de #'Ci-
menut pltique auxm mui

ECmbalié prêt à lusage a
boites de 1 lb. <caisses de 24>;
botaes de a Ibe (caisses de 12)1
paquets de 8 lbu et de 100
7ba; % baril (euviron8300
Ibos)S et baril.

PEINTURE
ELASTIQUE

AU CAUBONE
la peinture poetcela

plu populaire et la pius ef-
ficace qui soit sur le marché
Impénétrable à la moliuien
mm alcalis et aux acide&. se
puie pas, ne es'éale mi ne
craque. Ente la rouillle et la
desuctis dms machines.tas-
tmumeau agricoles, abshoéne
et toutes les siurae méta-
liques exposées à dus cadi-
tions, rigoureuses.

Miisoen boites ltorpis
de ilon(ale .i)
en bottes de 5 .et 10 gallons;
en % barils tenvirca. M gai-
Ions> et an barils

ST. JOHN, N.B. HALIFAX, N.
STONE!, NE.

The ComCopmny MONTREAL
WINNIPEG

TOIBONTO
VANCOU VER

En 6crivant aux annonceurs, ai vous mentionnezé We" Prix Courant", vous vous assurez un mýeilleur service.
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LA POLARINE IMPERIAL
Transf orme le Trafic en -Commerce

Une proportion de plus de 62%o du trafic automobile
du Canada dépend de la Polarine Impérial pour la lubrifi-
cation.

Comptez les automobiles qui passent devant votre porte
dans une heure et estimez ensuite les centaines de gallons
de Polarine Impérial employés annuellement par les auto-
mobilistes dans votre région.

Calculez en vous-même s'il ne vaut pas la peine de faire
tous vos efforts pour vous attirer une partie de oe com-
merce profitable.

Tenir la Polarine Impérial signifie transformer le tra-
fic en commerce profitable. Lorsque les automobilistes
savent que vous pouvez fournir n'importe quel genre de
Polarine Impérial en emballage de n'importe quelle dimen-
sion qu'ils peuvent désirer, ils traitent avec vous régulière-
ment - et vous réalisez un. bénéfice de 33 1/3% ou davan-
tage sur chaque vente.

La Polarine Impérial se vend en bidons scellés liho-
graphiés de 1/2 gallon, 1 gallon et 4 gallons, en tonnelets
d'acier de 121/ gallons, en demi-barils et barils.

La demande pour la Poarine Impérial augmente encore
plus vite que. l'enregistrement des automobiles. Une bonne
publicité parait d'un bout de l'année à l'autre dans les jour-
naux ayant une circulation parmi les propriétaires d'auto-
mobiles et de camions de votre entourage. L'homme de
l'Imperial Oil peut vous montrer comment -augmenter votre
chiffre d'affaires. Accordez-lui votre meilleure attention.

Trois qualités pour lubrifi-
catlon des cylindre« d'au-

4 tomobite:
POLARINZ IMPERIAL

constiues moymnnsmosul Ugirs.
POLARINE IMPERIAL

LOURDE
Consistfant# Moyennement lourds.

POLA.RUhE IMPECRIAL le'
Constituser fruds.

une de eu qualités ut spi-
cint, em su n t recommandés
pour -la lubrification oofi.
tenable de n'importe quel
auto ou camion de votre
loculité. Voyez le tableau
de recommandatlu de >a
Polarine Importi, expoeu-
le bien en vue et vendeu
d'après ce tableau. *Pour une lubrification et-
tfcaue des transmission» et
des différentiels d'automo-
biles vendez l'nU. là
transmlaeion Polarie lu-
periaI. Dan@ le. cas oùt la
graisse, et demandée ou
préférés, vendez la Graine
à tranision "1DB" Po-
larine Nmpialil la graim

à godet PelaInu

En E6c;lvant aux annonceurs, as vous mientionnez -le "Prix Courant", vous vous assurez un meilleur service.
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Quelques Maisons détestent reconnaître
leurs erreurs- Mais pas Nouse.

Depuis de nombreuses années notre compagnie vend des marchan-
dises à autant de détaillants que possible dans toutes les villes et cités du
Canada, sans tenir compte de l'importance de la ville ou du nombre de
ses commerçants.

Bien que nous ayons établi un commerce énorme avec ce système,
cette méthode était mauvaiset nous l'admettons bien franchement.

Nous avons adopté maintenant un système de vente qui est juste
l'opposé de l'ancien et nous allons créer partout des agences exclusives et
les soutenir dans toute la limite de nos moyens.

Cela signifie de plus grosses affaires pour nous et de gros revenus
pour nos agents, car nous leur donnerons le droit exclusif de vendre nos
articles dans leur localité.

Nous serions heureux d'entrer en rapport avec des quincailliers ac-
tifs qui seraient intéressés à se procurer l'agence dans leur ville pour la
fameuse ligne de poêles et cuisinières SOUVENIR et avec des ferblan-
tiers qui voudraient tenir nos fournaises à air chaud Souvenir et New
Idea.

Nos poêles et fournaises sont déjà bien connus du public, parce qu'ils
ont donné un excellent service depuis soixante-quinze ans. Chacun d'eux
comporte une garantie sans restriction et nous avons des centaines et des
centaines de lettres d'éloges de consommateurs satisfaits, qui parlent par
elles-mêmes pour la haute qualité de nos articles.

Les poêles et cuisinières Souvenir et
les fournaises à air chaud Souvenir et
New Idea ont de nombreuses particu-
larités exclusives-Ils sont de modè-
les très attrayants et provoquent de
nombreuses ventes par leur prix mo-
déré.
Nos voyageurs sont actuellement sur
la route pour choisir des agents et
viendront vous parler de la question
si vous désirez qu'ils le fassent.
Nous avons une proposition très avan-
tageuse à vous offrir- écrivez-nous
immédiatement pour avoir les détails
complets de notre plan d'agence ex-
clusive et des renseignements sur la
façon dont nous nous proposons de
coopérer avec vous.

THE HAM LTON 'STOVE , HÈATER CO., LIMITtD
sucCEssEURS DE

GURNEY, TILDEN & CO. LIMITED. HAMILTON. ONT.
AN .. oNv.EaL

76 ans de succès dans la fabrication

En 6crivant aux annonceurs, ai voua mentionnez le "Prix Courant", vous vous assurez un meilleur service.

Vol. XXXIII-No 42
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Egalement
fabricants

des Fournaises
SOUVENIR

Poêles
et cuisinières
SOUVENIR
Quincaillerie

pour
construction

Ecrivez pour
avoir
plus

amples détails.
Nouveau
catalogue

actuellement
prêt.

FOURNAISE A AIR CHAUD

"NEW IDEA
BRULE DU CHARBON OU DU BOIS •

Un marchand, qui nous a rendu visite il y a quelques jours, nous a demandé pourquoi nous
employons la devise: "Soixante quinze années de succès dans la fabrication" et nous lui
avons répondu que c'était parce que nous n'avions jamais eu à remplacer une fournaise
pendant tout ce temps. il nous répliqua: "Je crois que vous avez raison, je tiens vos four-
naises New Idea et Souvenir depuis quarante ans, et tous ceux à qui j'en ai vendu ont
obtenu complète satisfaction."

THE HAMILTON STOVE & HEATER CO.s LIMITED
SUOCESSEIUR DE

GURNEY, TILDEN & CO., LIMITED, HAMILTONs ONT.
. aNeouven. . WI'NNPEg.MOTaL

75 ans de succès dans la fabrication

En Ecrivant aux annonceurs, .si vous mentionnez le "Prix Courant", vous vous assurez un meilleur service.
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Passe-épartout à Emoulage Courbe f
ARROW

Notre catalogue est un
guide pour faire des béné-
fices. Bl suffit de donner
vos nomn et adresse pour le
recevoir.

HEÂD"9

F. Shuîly Comfpany
ST. CATHrINSt

Valeurs Spéci ales
Directement de l'usine au commnerce par

l'intermédiaire de marchands à

Worsbeds gi4s et de fantaisie
Serges bleues et noires

Tweeds écossais pure faine pour
vitements d'hommes

Aussi

Serges de laine d'Australie, gabardi-

nes, etc., pour vêtements de fermmes

C. E. Robinson & Cie
Importateur et mureade à Comlumlo,

Immube Kappla à Webb,
10 Rue Victori -- - MONTREAL

M41 Upu.w 885

Limited
M - . oNrA.R.Imo.

*II

RESERVOIRS A GAZOLINE
P'our emmagasinage souterrain de la (ATes tom ame bero

gazone.Appwomui4s
Uin réservoir de bau... qualité
Complètement moud;. à l'a.
cier. et qui le rend pratique-
ment d'une souIe plNoe.
Point à l'extérieur nver de la
peinture noire enti-mulie età l'éprouve de iltvrvl. il.
sont pratiquement à IIpriu-
vs de la rouille et desu natié-
res corr eo. Ils sont fuite
par dem ouvriers experts.
Nos réirvoirs sont fabriqués
conformément aux exigences

du Nfational Bard of Tire Undorwriters
Avant de laisser non usines lis sont tous éprouvée sac,, prepRion

d'uair par un surintenda.nt compétent, et sont ensuite encaia.s(e el expf-
dits pour que vous e receviez on bonne condition. Nou. rrnyons
que non prix vous Intéresseront car Ils sont très raisonnable«. Ri-n de
mieux pour emmagasiner do la gaxolino. Toutes dimensions P~iites sur
commando. Ligne compléte de pompes mesurant automatIq-îem- ni.

Dcrives pour brochure.

TH1E STEEL TROUGII- MACHINE CO., LIMITED

En 6buant aux annonceurs, si vous mentionnez le "Prix Courant!', vous vous assurez un meilleur service.
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L'homme qui- vend le plus
de rasoirs. AutoStrop
est l'homme qui en fait la dé-
monstration. L'achat plus in-
telligent et les méthodes com-
merciales plus sensées ne lais-
sent plus place au vendeur qui
n'est qu'une -machine à distri-
bution. L'attitude du client en
général qui demande qu'on lui
montre un article oblige le ven-
deur à s'occuper.

Laissez le client passer lui-
même le rasoir sur le cuir! Lais-
sez-le glisser le cuir à travers la
tête du rasoir. Laissez-lui don-
ner au rasoir quelques coups
sur le cuir; laissez-lui voir com-
ment il peut rapidement avoir
une lame bien affilée pour cha-
que barbe.

Par de simples démonstra-
tions de ce genre, les marchands
font partout plu d'affaires que

jamais - et vendent deux -
troit'- quatre rasoirs Auto-
Strop là où ils n'en vendaient
d'ordinaire qu'un seul. Nos pro-
pres ventes nous le démontrent;
c'est comme cela que nous le
savons.

Notre département de publi-
cité se fera un plaisir de vous
fournir des cartes d'étalage bien
voyantes ainsi que des décou-
pés en couleurs pour les vitrines
et les étalages. Des électros
pour annoncer dans les jour-
naux sont également fournis
gratuitement Adressez-vous a
nous pour toute aide dont vous
pourriez avoir besoin à n'im,
porte quel moment. Les servi-
ces de notre déportement de
publicité sont à votre disposi-
tion sans aucun frais.

LE RASOIR

-'AIGUISE DE LUI-MÊME

RazarCo, Id
Autostrop Bullding, Toronto, Canada.

n 6crivant aux annonceurs, si vous mentionnez le "Prix Couv

Voi..XXXM-No 426

vous assurez un meilleur servi-
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Tout client désire économiser le charbon!
C'est pourquoi tout client:est un acheteur

éventuel pour une---

Fournaise
à air adouci H ECLA

Le charbon est un facteur impor-
tant dans le coût ,de la vie aujour-
d'hui. Une fournaise qui donne une
plus grande satisfaction de chauf-
fage - avec moins de charbon - a
donc toute chance de succès.

Telle est. la fournaise HECLA.
Elle est construite d'une façon si

efficace qu'il est très ordinaire de pou-
voir épargner une tonne sur sept -
une journée de combustible par se-
maine,

Et en plus de cette économie, la four-
naise Hecla donne en Janvier le confort de •

Juin-chaleur abondante,
bonne ventilation et at-
mosphère saine et ior-
malement humide.

La fournaise Hecla est
le résultat d'études et
d'essais. Elle a un foyer
à côtes d'acier breveté-
donnant à l'Hecla une
surface de chauffe trois
fois plus grande que dans
le genre ordinaire de
foyer. Cela signifie un
chauffage rapide à l'au-
tomne et au printemps.

ET CELA SIGNIFIE UNE
GRANDE ECONOMIE DE
COMBUSTIBLE.

L'Hecla possède toutes les parti-
cularités remarquables possibles.

Nous n'avons mentionné que les carac-
téristiques principales de l'Hela-sa plus
grandz puissance de chauffage jointe à
une économie de combustible.

Les autres particularités saillantes sont:
Les joints de la, chambre de fumée sont

fondus, ni le gaz ni la poussière ne peuvent
monter dans les tuyaux de chaleur.

Un réservoir d'eau extraordinairement
grand encercle complètement la fournaise
-donnant en abondance l'air humide adou-
ci à chaque pièce.

La porte d'alimentation est grande. La
grille duplex se secoue aisément - sans
perte de charbon utilisable.

Demandez à VOS-clients
éventuels ce qu'ils désirent
dans une fournaise.

Faites un relevé de voa cli-
ents éventuels, Demandez-leur
leur-opinion sur une fournaise
ayant les qualités dominantes
de l'Hecla. Nous nous en rap-
portons à leur réponse.

Laissez-nous nous réunir.
Laissez-nous vous montrer ce
que font d'autres détaillants
heureux de Clare Bros. Lais-
seZ-nous vous expliquer notre
système de coopération pouZ
vous aider à vendre.

Olare Bros &:Co., Ltd.
Prieston, Ont..

WinipegrSaskatoon- Calgary,-Edmonton,-Vancouver

En 6crivant aux annonceurs, ai vous mentionnez le "Prix nt", vous vous assurez .un meilleur .sviç.
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Ivoire Français
La Collection des nouveaux modèles de Croft est sans égale.

Notre assortiment de nécessaires de toilette et de manucure, glaces à main,
brosses à cheveux, ustensiles de toilette, etc., en Ivoire français est tout désigné
pour la vente des Fêtes. Les jolis dessins nouveaux et la belle qualité de ces
articles sont hautement appréciés de la clientèle.

catalogue et notre service
par la poste

de commande

Notre catalogue contient de nombreuses pages de superbes gravures artis.
tiques d'Ivoire Français, Verre taillé, Parfums, Articles en cuir, etc.

Nous nous ferons un plaisir d'en adresser un exemplaire aux détaillants qui
nous en feront la demande.

W. Croft & Sons, Limited
436-438 Rue Welington Ouest

TORONTO CANADA

En- 6crivant aux annonceurs, si vous mentionnez le "Prix Courant", vous vous assurez un meilleur service.
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Raisons raisoninables
Il faut qu'il y ait de bonnes raisons à la popularité

dsGants et Mitaincs Tspatco, et deux sortes de rai.
* sons - celle du nurchand et cclii du fabricarit.

Les raisons les plus importantes au point de vue
du marchand sont l'écoulement rapide et la satisfaction
durable.

Du côté du fabricant - le choix minutieux du cuir
de hate qualité, les meilleurs tissus et une attention
soutenue dans les moindres détails de la main-d'oeuvre.

Voilà ce qui semble être les raisons les plus, rason-
nables de la grande vente des Gants et MltaIffes Tapatco.
Et le fait est que les marchands constatent une demande
plus grande chaque auné pour la marque Supérieure
Tapatco.

Styles
Gantelets, à poignets en- tricot et -dess à bande.

Pesanteurs lourde, moyenne et légère. Egalenient gants
à bouts en cuir et paume en cuir. Gants ei mitaines de
Jersey eni tan, ardoise et oxfords.

The American Pad & ,Textile Company,
hatham, Ontario

Les Jouets Coleman
POUR FILLES ET GARÇONS
CO.MPRENEJn MAINTENANT

LES SERIES D'OUTILS DE JARDINAGE
POUR ENFANTS

QUI SONT FAITS POUR ETRE

POPULAIRES, PLAISANTS ET DURABLES.
- GRANDE TAILLE
Manches de ly' de diamètre

24"1 à 28" de long.
llèche, lame de 0'4"
Binette, lame de 4/"S/"
BAteau, 60" do long, il dents.

PETITE TAILLE
Manches de %" de diamètre,

18" à 22" de long.
DSèche, lamne de 5/"S '
Binette, lame de 4"x3l".
BAteau. 4%y" de long, 8 dents.

Fabriqués avec des feuilles d'Acier de fort calire, ces -outils
sont vendus par série ou séparément, on peut lea appeler

réellement

D)ES OUTILS DE JARDINAGE - ET NON PAS DES
JOUETS

-. Car lis conviennent pour le travail dans les serres ou les couches
chaudes, où de grands ouilse ne peuvent être employés et is sont
sPécialeie6t appréciés des dames qui tiennent à soigner elles.
mômes leurs berdures dle fleurs,

Colemnan Fare Box Co.,
Limit

1191 Bathuriît St., Toronto.
Phono Hiliorent 4408

ed

En 6crivant eux annonceurs, si vous mentionnez le "Prix Courant", vous voua assurer un meilleur service

Papiers Points STAUNTON
Tous nos modile. ouet ma 3 pouso. de bute. '0"t mui-

formit6 idéale de largeur pSrfat mn bien mmndihar développe.
ment des d*Wans de morte que ose papiers exofflie par Rami
qulté. attrayantea quila me vadmt plus rokm et bail-
tout beaucoup plus de tm à rebwmpur leur demain.

Nouveaux desains à attla de crebouze d'indienne, de taps-
@cris, de rayures ou unis dam un. variété extraordbina de
beauté exquise. Toutes les qualités de papies, peinta ment r-
présentées depuis las àrtilee les meilleur maro el u'u
spéoiallté du plus beau choix. Bordure droite. ou déecepée.
daDa-toutes les dernièires nouveautés.

LES PAPIERS *'1-RONEW' de STAUIITON. la l.
sière de cea papiers eut partiellement sipasés et et fîmenimet
enlevée rien qu'as f"rappat le bord du rouleau sur la table,- lie-
ssau le papier exactement et parfaitement rogné. Cos POM
*,argnent du tempe et du travail. sont facilos à pe;u et sep-
pheint la moitié des canuls qui accompagnent ordlnrst
la pose du papin.

Noue vens Invitons eordialeuio.t à correspondre aveu nous.

STAUNTONS LIMITED
FABRICANTS DZ E'PAMSM-PINTs

TOMT

Salles de ventes à Nlontréal Cbm.h Ne SU0
EdlSe Na1ppla à W.bb,» r».e Tioute.

D. D. McRRE

ï ýc0
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Comment
etes-vous

placé pour
les gants,

les
corduroys

et les
pantalons

en
cotonnade

Pouvons-nous vous suggérer d'eaminer
votre stock et de faire une liste de ce que
vous avez besoin exactement dans ces lignes?
Les perspectives de prix et de livraison vont
s'améliorant et nous pouvons vous promettre
le mieux possible pour l'un et l'autre. Si vous
nous laissez avoir votre ordre de réassorti-
ment maintenant, nous verrons à ce que vous
le receviez à temps-c'est-à-dire quand vous
le désirez.

La qualité des corduroys, cotonnades et
gants de travail Carhartt est la même qu'au-
trefois et c'est beaucoup dire. Les articles
Carbartt en tout cas sont tels que vous pou-
vez les recommander en toute confiance à
votre clientèle.. Ils vous rapportent un bon
bénéfice et se vendent jusqu'au dernier. Il
n'y a pas un seul article qui boude sur les
rayons parmi eux.

Une carte postale suffit pour recevoir des
échantillons directement à votre magasin, ou
si vous le préférez, un de nos voyageurs vous
rendra visite à votre convenance.

Hamilton Caîharitt Cotton
lis, Limited

Toronto, Montréal, Winnipeg, Vancouver.

Fabricants de salopettes et gants de travail pour
hommes et d'allovers (en une seule pièce) pour

hommes et garçons.

En deivant aux annonceurs, et vous mentionnez le "Prix Gerint", vqts vous assurez un meieur •vI•w.

Vol. ]RIM-No 42
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t REU1I~TGILIOUJOURS
LA MARQUE DE FABRIQUE

ELLE SIGNIFIE

"ABSOLUMENT PUR"

Le blanc de plomb marque "Tiger" possède un corps
exceptionnellement épais et une grande capacité de
couverture, travaille facilement sous le pinceau et donne une couche égale et uniforme.
Nous garantissons sa pureté chimique et l'absence de toutes substances cristallines. C'est le plus
Séconomique qu'il y ait sur le marché et il porte en outre le cachet du gouvernement du Dominion-
"absolument pue'.

La marque "Tiger' est le Standard Canadien reconnu pour le blanc de plomb.
MANUFACTURE PAR

The Steel Co. of Canada, Liinited
MONTREAL.

En erivant aux annoncoeurs, si vous mentionne: le "Prix Courant", vous vous aeegrez un meilleur servce.

Vol. XXXIII-N o42
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h

PEDLAR PEOPLE
LIMITED

La fabrique la plus grande et la mieux agencée dans son genre de l'Empire Britannique.

PLAFONDS et MURS MÉTALLIQUES
GOUTTIÈRES et TUYAUX de DESCENTE

BARDEAUX MÉTALLIQUES
REVÊTEMENTS MÉTALLIQUES

PONCEAUX. MÉTALLIQUES
LATTES MÉTALLIQUES

ETC. ETC.
Nous invitons cordialement les marchands de la Pro-

vince de Québec à nous demander notre catalogue complet
avec liste de prix. Les produits en tôle "Perfect" de Pedlar
ont joui d'une haute réputation de qualité depuis la fonda-
tion de notre fabrique en 1861. Notre installation et notre
production qui sortent de l'ordinaire assurent au commerce
le meilleur service.

THE PEDLAR PEOPLE, LIMITED
(Fondée en ]861)

26 RUE NAZARETH, MONTREAL
Siège social et usines: O

Halifax, St. John, Ottawa, --
SHAWA, ONT.

Toronto, Winnipeg, Calgary, V ncouver.

En écrivant aux annonceurs, si vous mentionnez le "Prix Courant", vous vous assurez un meilleur service,

-Succursales: Québec.-

Vol. XXXIl-No 42
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M. le Marchald de Qulincaillerie
Etes-vous en affaires pour faire un profit? La Il-ne da balances que vous vendez, vous permet-elle
de faire concurrence aux maisons vendant par la poste tout en vous laissant une marge raisonnable
de profits?
-Si NON, VOUS NE DEVRIEZ PAS LA TENIR ElR MAGASIN. VOUS Y GAGNERIEZ A DONNER
SUITE A CETTE ANNONCE.

CHAMPION REMARQUEZ LE
UNION NOUVEAU GENRE

240 LBS DE PLATEAU

Nous sommes en position de vous coter les prix les plus avantageux pour vous sur la ligne bien
connue des

Balances Imperial Standard & Champion Jewel
Tous les modèles et toutes les capacités au choix.

Depuis la plus petite balance postaî à la plus grande balance-truc de 200 tonnes pour chemin
efer.

Ne manquez pas de nous écri-
re pour avoir notre gros cata-
logue descriptif ainsi que no-
tre liste de prix. Vous y trou-
verez un gros profit.

Balance de m6nage Balance de milnage

Capaciti: 25 lb. Manufacturées par CapacitE: 10 Ibo

The Burrow, Stewart & Mine Co., LImited
HAMILTON - - - - - - CANADA

Agent pour l'ft du Canada.

--JOHN R. ANDERSON, 36 rue Saint =Dizier, Montreal
En 6crivant aux annonceurs, si vous ,mentionnez le "Prix Courant", vous vous assurei un merilleur service.

vol. XXXi-NO 42
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Benéfices assurés avec la Machine a laver
électrique "Perfection" de Connor

Examinez seulement ces quelqjues points de sîmipé-
riorité; chacun d'eux est important.

Quatre roulettes tournant dans tous les sens avec
large surface portante qui ne marque aucun plaiichir.

Pied de renfort construit dans la cuve assurant
une construction absolument rigide.

Cuve faite en cyprès de choix extra-6pais, cons-
truite pour durer toute la vie.

. Iouleaux de caoutchouc de la meilleure qualité, 12"
de large, donnant une grande surface de tordage.

Tordeur basculant pouvant se fixer dans n'importe
quelle position. Munie d'une grande planche reer-
dible.

D isposit ifs de sûreté l"IÎr séparer les rouleaux.
Toits les eiigrennges comuverts.

(nhrr<it V~%anis fin en dessous dt la

Iluuii d'uuuu tendeur de courroie.

cuve et hors"

IA- vivercle s'ouvre -loin de l'avant du tordeur et
doiimie libre accès aux roule-aux.

Nous souhînes bienu au courant des caractéristiques
cli- coiiur:tnis de lumière sur lesquels ces machines sont
lira ncliées; néanmiiioins. piour &viter toute erreur, il est
luc,î dle î,î,rmt ion ner ce 1 s)int lorsque vous commandez.

Machines fournies comme installation standard avec les moteurs suivants:
Moteurs AC

di AC
de AC

DC
DC

révolutions 110 Volts.
110
li-

32
110

Expéditions faites du point le plus proche. Ottawa Ont. London, Ont. Winnipeg, Man.

ADRESSEZ LES COMMANDES A OTTAWA, ONT.

Pour la Colombie Anglaise s'adresser à McPherson & Teetzel Co., Vancouver, C.-A.

J.H. Connor & Son, Ltd.
OTTAWA, ONT.

En 6crivant aux annonceurs, ai vous mentionnez le "Prix Courant", vous vous assurez un meilleur service.

Vol. XX=-No 42
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FEUTRE ET
19IIPOTE QUELLE

PAPIER
QUAITITE

Toitures Goudronnées (Rooflug) prôtes à poser.
2 et &. Papiers de Construction Peutre à Dou-
bler et à Tapisser, Produits de Goudron, Papier
à Tapisser et à Imprimer. Papier d'Emballage
Brun et Manille. Toitures en .Caoutchouc
"Favorite" et uCapîtol".

Fbricants du Feutre Goudironné
«ýBLACK DIAMOND"

ÂLEX. MCÂRTHUR & CO., Llmlted
Bueu et Eustoa 89 rue NoGil XONMEAL
Manufacture de Feutre pour Toiture:

Rues Moreau et Formyth. MONTREAL
Moulin à Papier: - - JOLIRTTE P. Q.

Nova Sootia Steel & Coal cou

ACIE en Bamum MARVEIA2I, MaCHE3 Bk
f0Um IrmtRalmImeN M AOM OOMIeIE
»4L TOLUS D'ACIE Ju.uà 48 »»e &e lbuge

RAIL M' *re 18, là. s M0 44 Dm.c B la vee
UIAM& MIU Ml CHAS Du m u Mu

greos Plàeeo de IFores une Spddlm
ouiae M va - Wb"@% Teneasve - Ue e*u.

a..Fuuaz lueB hbr waqM. N-.am-rab*mmu e si @Mlr e'lh.. eOabe. -

Sueaflu PdcIaI:Jw hp, L

Notre ssortiment considlreble de B9OULONS A VOITURE et
&~ MACHINE, DE VIS A CARROSSERIE, RIVEMU UCROUB
IZT RONDELLES <waaher>. MCRO CARRES Vr HAit
GONES, P»NTURES Du PORTES DE ORAIGU ET Dm BAR-
RIMRE AVEC CROCHETS POINTUS, assure des eonuanes
remplies rapidement et une exfldition prompt.. NOTRE QUA-
1ITE ET NOS PRIX PLAISENT A TOUT LI MO1EDIL

LONDON BOLT & H[INGE WORKS
'agen. B' uMont'w

V..oouvoe

*igce esba et âigmt
S3- wà HMa t.

Atelier: Téi. LAsale 1746

MAX GIROUX
PLOMBIER SANITAIRE

Poseur d'Apparcis à gaz et à eau chaude.

451 Lasalle, - - MIONUE

Tél. -Bel St.Loui8 26.4

Z. VERDON
MARCHAND

2076 Boulevard St-Laurent MONTREAL
En écrivant .ux annonceurs, ci vous mentionnez le "Prix Courant",è vous vous SSSur0z un Meilleur seice.

LA FORCE D'UNE HACHE
RESIDE -DANS SON MANCHE

.%ST1L L
Yoms procure un outil de travail. plus solide car
lu MANCHES DE STILL sont faits avec lu
melleur. des bols uncadiens.

La vente des
Manches dle Stili

surpasse de beaucoup cefle des autres marques.

IlIy a une raison.
Manches de hache, de pie, de masse et de nSa-
teau. Manches Cant, Hook and Peavle.
Celà pale de vendre les StilI

J. Ml. STILI MFG. CO.,
. ONTARIOST-THOMAS

FSIIYIONDS
LA SCIE

PASSEPATOUT

La p4un
Coupe 10% de plus de haute qua-

boisqueton utrs sces.lité dwacir et
bolaquelosautela meilleure

'-thD d'oeuvre
aso nt combinées

Pour donner aux
odesl Vauejartont

simonds le tranchant
-que demandent les bfl-

cherons. Ces scies ont
Prouvé leulr Popularité dans

les camps dans toute l'éten-
due du Dominion.

Ecrivez pour avoir catalogue

CANADA SAW CO., LIE1ED
"Les fabricants de Scies"

MONTREAL, P.Q.; ST. JOHN, Ni.B.;
VÂNCOUVXIR, C.A.
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Les Nouveaux %prix des. Franklinl
*Représentent. des réductions de $500 à $900

Suivant le Modèle

modèle

Runabout
Routl*ère-4 passagers
Touring
Sedan
Brougham
Runabout
(Avec cabote d'hiver)

A ncien: prix

$5100
5175
5175
7290
7240
5525

Prix en vigueur
le 23 Septembre

$4350
4525
4700
6500
6300
4975

Réduction

$750
650
475
7*0
940
550

Dans une liste de quinze marques principales d'automobiles, variant de
$2500-à $1 0,000, une analyse des prix en vigueur avant la récente réduction
est de nature a vous éclairer.

Elle montre que, comme augmentation de pourcentage depuis 1917, la-
Franlin se range la quatrième en commençant par la plus basse. Le pour-
centage, de la Franklin ne diffère que de 12 p.c. du chiffre le plus bas, et montre
une marge de 54 p.c. au-dessous de la -plus haute augmentation.

A la lumière de ces comparaisons, il est clair »que la voiture Franklin repré-
sente bait la main la plus grande valeur parmi les automobiles aujourd'hui.

25 miles par gallon de gazoline.
12,500 miles8' par serwe de pneumatiques
Dipriation 'annuele inf6rieure de 50 P.C.

LEGARÉ AUTOMVOBILE &,SUPPLY CO., Limited
4 succursales

MONTREAL.

Siège socia:
180 -AMHlERST, MONTREAL

16 compagnies subold!aime etý au. delà
de 100 agence desservant la Province.

Succursales

QUEBEC
61-73 St.-Valier.

En 6orivant aux annonceurs, si voua mentionnez le "Prix Courant". vous vous assurez un meilleur service.
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TOLES GALVANISÉES

"QOUEEN'S -HEAD"I

"FLEUR DE. LIS"

Absolument la meilleure tôle sur le marché. For-
tement galvanisée et mise en caisse, la tôle arrive
en parfaite condition et peut supporter n'importe
quelle épreuve d'usure et de durée.

La meilleure tôle venant ensuite, qui n'est sur-
passée que par la "Queen'à Head". .Légèrement
meilleur marché, -cebte tôle est en grande de-
mande et est très satisfaisante pour tous les
usages courants.

• NOUS POUVONS LIVRER PROMPTEMENT.

FABRIQUEES PAR

John Lysaght, Llmlted
BRISTOL. Angleterre.

COMMERCE CANADIEN APPROVISIONNE PAR

A. C. Leslie & Co., Limitedà
so Rue St-Pau Ouest, MONTREAL.

En 6crivant aux annonceurs, si vous mentionnez le "Prix .Courant", vous vous assurez un meilleur service.

* vPonceaux en acier ondulé

Ponceaux d'un seul morceau, fabriqués avec le
meilleur métal ondulé, galvanisé ou -recouvert d'as-
phalte, rivé soigneusement, constituant des ponceaux
d'une force extraordinaire et d'une grande durée à
meilleur marché que n'importe quel autre pont. Ces
ponceaux ne se brisent pas, ne se détériorent pas et ne

souffrent aucun dommage par la gelée. Ils exigent moins de travail pour leur installation; ils ne
s'affaissent pas si on néglige de les entretenir.

Nos ponceaux en métal ondulé breveté, de toutes les dimensions, ont toujours donné parfaite
satisfaction partout où ils ont été employés. Et cela, parce qu'ils répondent à toutes les exigen-
ces: bon marché, durée, transport facile, solidité, à l'épreuve des détériorations par l'eau.

Nous sommes en état de fournir n'importe quel grandeur à bref délai. Nous nous ferons un
plaisir de vous donner la liste-de nos prix pour vous démontrer que nous fournissons les meilleurs
ponceaux à meilleur marché que n'importe quel autre constructeur.

The Dominion Corrugated Steel Pipe Co. Limited
ST. JEAN, P.Q.

, Vol. III-No. 42
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BUTTERHEL.D
-M a

Les outils qui
signifie-nt plus'de
pièces -finies

4Â
avec précision
dans chaque
journée de travail

C'est pourquoi ils se vendent ' bien !
Représentants à rétrangcr: En mettant en stock, en étalant et en vendant

Grande-Bretagne: Geo. EL Alexander, les mèches (drills), tarauds, coins, poinçons, bu-
83-84 Coleahil St., L~ondres, A5jngeterre; rins, coupeurs d'engrenage, vous offrez des outils

FraceItaieBeliqu etSuise:Fen-
wiFrresta, B Rue s :ory Paris, qui ont une réputation établie depuis 40 ans
France; Suède, Norvège et Danemark: priles mécaniciens. Vosn'avez n rsna
L5Âb. Sigfi. Anderson & Go., Malmo;. Eas-ou iprsna
pagne: Casamitjana Hferinano, Barce- tion ni ekplication 'à faire. La supériorité des'
lune; Japon:- Abe-Kobei & Co., Yoko- otl utril s eonee die

hama Grce:Stephen C. Stephanson, otl utril s eonee die
Il Rue Lycourgan, Athenes; Pays Bas: Leur précision leur coupe rapide et lu
Wynmalen & Hausman, ]Rotterdam; Aus- . 'lu
traie: H. R. Richardson, 82 Pitt 'St., faculté de supporter 'l'ouvrage sont largement
Vkckery's Chambers, Sydney; Amérique
du Sud: Charles Dreyfu, B. Mitre, 75,* connues'Buenos Aires, RépuiGique Argentine. Exposez-les et ils se vendront.

Butterfield- & Company, Division
Union Twist Dril CoMipany,

------ Rock Island, P. -Q.

En 6crivant aux annonceurs, si vous mentionnez le "Prix Courant", voua voua assurez un meilleur service.

Vol. XXXM-No 42
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-. '>~wfiom ojéi'aion
f Autour du nom 'Frost"l s'est

créeun ogaistion de qulincai-
liera acis lyau et avisés.

Les fermiers n'ont pas été longs
î , à reconnaître qu'ils pouvaient plaW

4er leur conflindb d"ale mar-
chýand de Frost. Un traitement
équitable et un. peu plus de service
ne coûtent rien à donner,:mals
constituent un àes plus grands
facteurs de publicité que l'on Puis-

~ *"* se mettre à"contribution.

C'est ce qenous avons tou-
jours en vue et lacompagnie tient,
lorsqu'elle ajoute de nouveaux

nosàsa raste de détaillants, à
n'admettre que des hommes de ce

mmnr dans l'organisation Frost
en toute justice pour ceux quilven-
dent actuellement ou ont déjà ven-
du les grillages Frost.

Si vous Otes dans un territoire
qui n'est pas couvert et que .vous
aimiez à vendre les grillages Frost,
écrivez-nous pour que notre repré-
sentant vienne vous parler de
notre proposition.

FROST STEEL ÂND WIRE CO,, LTD.
HA3MION, CanadIa.

........ . . . ......

..... .... ....axaonuMavusu.Rt a la. "PrixCourat",..us..os..su.ez.n...........ce
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Manufacturiers de

Boulons et écrous.
Boulons de voiture
Ecrous de carrosserie.
Boulons à pneumatique.
Boulons de machineries.
Boulons de patins de traînemux.
Boulons de charrue.
Boulons de -cheumia de

fer.
Beàous carré

Fer et acier en bjarres
Rondes
plates

et Carrées
Barres en acier tordu

pour renforcement

usines:
Canal Lachine, Montréal

Canadia-n

Ecrous hexagones.
Rivets de chaudière.
Rivets de ferblantiers.
Clous pressée, noirs et

galvanisés.
Tuyaux forgés.
Tôles noires et galvani-

Mandrins, et joints&

FiR d'adiei uni, brillant, recuit,
huilé et recult-culvré, et-cuivré en
spirale, FPU étamé pour sommier,
fil de ftr à balai fil de -fer fin (uni
et galvanisé) crampons de clôtu-
res, doma en brpche -écrous à bols,
tiges depompe -(unies et.galvani-

Usines:
Canal Làachine, Montréal.

Tube.& 1Iron Co.
Limited

Usines:*- Canal Lachine, Montréal.

En 6orfantaxanner ai vosmnlnn I.0 "Pix, O7 umnt", 'vous vouamureàz un meilleur seMvi.

VOL [H-No 420
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F CMMUN ITYPLT
IOMM, M" M

. -cIDA r-

-. hIT-Y

* (JeýSource permnente d'OrigueiI
aÙtIUI, #àt. a fait MlIve uM.inA *nauiMe'ql

La iom f<a o tV eee,.h ao mu'i

oi O.hbAS SICAUi4in oAI -

0 l'b aà

J'du a mite idi, &vu pmloele it à .TCMWi
etilA uiu Vatowj.fi ri e " m a d a --

ONIJDA*%COMAMUNITY. UIMITED

4PLATE
Ulregnc erPèe qut

le ii
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* 11ol"Mrr Iy. LiMITIzD

voici. quelusun e messges-
faisant valoir à votre:clientèle les
misonis qui font du. Community Plate le
ervice de- table sup rême.

Le nom Community signifie argenterie.par exceý
ence. Vous ne pouvez faire autrement que d'être
isoce a cette grandiose campagne d'éducation.'

Vous retirerez tout le bénéfice de ces annonces.
t de toutes les autres de Community en. concentrant
ros efforts à la vente des couverts COMM
'LAiEet l'Oneida Community PAR PLATE.

>fn cCommun ityi- Limnited
NaaaFalOtr.
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.es Ustensiles e
"DURENT PLUS -QUE TOU'

"Oakville"

Un nom qui représente la qualité et

un service supérieur de durée. Les com-

merçants plairont à leurs vendeurs en

encourageant un étalage d'ustensiles en
aluminium "Oakville" qui s'adressent en

général à la femme intelligente et la plus

difficile, aussi bien par son joli dessin
élégant que par la réputation qui se

trouve derrière notre nom.

Bain-marie
11111%r \"

The Aluminium Ware Manufacturing Co., Limited
Oalkville,n-Oftaro

En écrivant aux annonceurs, ai vous mentionnez le "Prix Courant", vous vous assurez un meilleur service.

Iuminium "OakvilIIe"

Richardson & Bureau, Agents de Vente pour l'Est
Montréal

En 6crivant aux annonceurs, si vous mentionne; I " Prix Courant", vous vous assurez un meiliqur aqrviqq,

/. 7qr y-O-- %
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Assure une chaleur 'constante
pendant tout l'hiver

RAREMENT un client estplus particulier sur la
qualité d'aucun objet de

sou Intérieur qu'il ne l'est sur
celle de sa fournaise.

I

LOSQUIL entre dans unmagasin pour acheter
une fournaise, il est uni-

quemeOnt influencé par son as-
pect solide et la réputation de
confiance de la maison qui la
fabrique.

c'egt. une
SHINR: il

fournise ,SUN.
reconnaît ljmé-

diatement que c'est .,u ap-
pareil de chauffage qui, -lui. asslu-
rera une distrlbutiop égale. et -éco-
nomnique de chaleur dans toute. -sa
maison pendant tout l'hiver. Et
lorsqu'il connait 'la réputation de la
maison qui la fait--qu'il )alt que*
cette maison estla plus #rand et

la plus prospère de son genre
dans tout l'Empire Britannique, la
tendance d'acheter devient doublem
ment forte.L Emarchand qui tient les four-

naises Sunshine se plaint
rarement d'n raentisse-

ment d'affaires.
Une Sunshlne se -vend par ses

qualités qu'aucune autre fournais
ne peut se vanter d'lavoir.

The Mclary Manu facturing Comp any
23 RUE WELLINGTONp MONTREAL

En 6crivant aux annonceurs, si v'>jus mqntionnez 19 "Prix %ýOPrOknt"? VpMp VOIlE assurez un meilleur service.

n.
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j, 
La, machine a lctver et a

Lamachine à laver et à
essorer à moteur électrique

"SE AF OAlVI"
est une laveuse et tordeuse rationnelle et pratique qui se vend
à prix abordable et qui répond à la demande populaire. C'est
une machine de fabrication canadienne qui a conné une satis-
faction réelle depuis dix ans. Les marchands qui ne tiennent
pas la "Seafoam" manquent beaucoup de ventes de machines
à laver. Elle peut se vendre facilement à des gens qui sont
des acheteurs avisés - qui apprécient la valeur parce qu'ils
peuvent se procurer à un prix raisonnable une machine à
laver et à essorer qui n'est surpassée nulle part à aucun prix.
La 'Seafoam" fait parfaitement tout le lavage et l'essorage
par force motrice sans user ni déchirer le linge. Quelle est
la machine qui peut faire davantage ntme à prix double?

CaracterlstIques Seafoam

Elle tord tout en lavant et lave tout en
tordant

Principe de la'vage sans égal.
Lessiveuse en bois avec mou-
vement demi-circulaire avant
et arrière forçant l'eau bouil-
lante à passer dans le linge et
le lavant parfaitement en quel-
ques minutes.

Cuve en bois de cyprès - rien
qui puisse tacher ou détério-
rer le linge - tient l'eau très
chaude.

Tordeur renvei3able avec rou-
leaux de la meilleure qualité
-se met en marche, s'arrête
ou se renverse Instantané-
ment. Contrôlé par un levier
convenablement placé sur le
côté de la cuve.

SE FAIT. EGALEMENT POUR ETRE ACTIONNEE
GAZOLINE.

Se manoeuvre sans danger,
car étant mû par une courroie
le moteur est garanti contre
toute surcharge.Toutes les piè-
ces étant. recouvertes, tout
danger d'accident est écarté.
Les enfants peuvent se tenir
autour sans danger.

De construction simple. Ne
se dérange pas facilement.

Finie d'une façon attrayante
et durable. Expédiée complè-
tement prêlte à fonctionner
sur une installation de lumiè-
re ordinaire.

PAR MOTEUR A

Dowswell, Lees & Co.,
HAMILTON, CANADA.

Représentant pour l'Est:
JOHN R. ANDERSON,

36 rue St-Dizie'r,
Montréal, Que.

En écrivant aux annonçoyre si vouý mentionnç; le "Prix Courant", vous vous assurez un meilleur service.

.1
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Augmentez vos affaires en vendant des articles
qui répondent à tout ce qu'on en dit

En fournissant des peintures de qualité éprouvée vous donnez
un meilleur service a vos clients, ce qui signifie moins de mise de
fonds, moins d'effort de vente et de plus grands bénéfices pour vous.

LES PEINTURES ET VERNIS

CROWN DIAMON»
Sont reconnues comme pures et pra-
tiques - et elles offrent de nom-
breux avantages extraordinaires au
détaillant qui les met en stock. -
Adressez une carte postale au dis-
tributeur le plus proche ou écrivez-
nous directement, et toutes infor-
mations vous seront envoyées.

Maison fondée en 1842, MONTREAL.

Distributeurs de Peintures "Crown Diamond": Stewart & Wood, Ltd., Toronto. : W. B. Daiton & Sons, Kingston;
Crowell Bros., Halifax, N.-E. ; Robertson, Foster & Smith, Ltd., St. John, N. B. ; Farquhar & Gill, Vanoeuver, C.A.

En dcrivant aux annonceurs, ei vous mentionnez le uPriç toprmnt", vous vous assr9m yn meilleur service.

a'
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LE BLANC DE PLOMB CROWN DIAMOND
est i'élément de base employé dans toutes les peintures Crown Diamond. Tout commerçant pratique vendant de
la peinture sera intéressé par le fait que l'analyse a démontré que -le Blanc de Plomb Crown Dianmond est un
blanc clair, uni, exempt de moisissure et qu'il a de qualités exiteptionnelleq de couverture-le Plomb a été mis à
l'épreuve en comparaison avec d'autres marques et a été reconnu exempt de teintes jaunes. Toutes les particula-
rités désirables ci-dessus concourent à faire une -peinture pure, pratique et durable. L

Ce n'est là qu'une des nombreuses épreuves rigoureuses auxquelles les Produits Crowa Diaimend ont été
soumis. Nous nous ferons un plaisir de voue parler des autres moyens pris pour prouver les qualités supérieures
des Produits Crown Diamond et de vous dire ipourquoi Il est de votre intérêt de vendre de la peinture de qualité
éprouvée. Ecrivez-mous aujourd"hui.

Setvotis

Maison- fondée en 1842, MONTREÂL.
Distributeurs de Peintures "Crown Diamond": Stewart & Wood, Ltd., Toronto; W. B. Dalton & 15ons, Ki'ngston;

Crowell Bras., Èalifax, N-E. ; Roberbsscn Foster & Sgmith, Ltd., St. John, N. B. ; Farquhar & 011i Vancouver, C.A.
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LES ARTICLES DE VOYAGE
sont de bonne vente en toute saison

Tout intérieur ne saurait être complet sans les articles nécessaires pour le voyage.
Il n'y a pas une famille qui n'ait besoin de sacs, malles ou valises pour les multiples

déplacements. que l'un ou l'autre de ses membres est appelé à faire au cours de l'année.
On peut juger dès lors de l'opportunité qu'il y a pour le maichand de faire des ventes

continuelles tout le long de l'année dans les articles dits de voyage, dont la variété est infi-
nie et dont l'attrait est si puissant pour la clientèle.

De bons étalages de nos articles vous assureront un commerce sans arrêt dans cette
ligne et vous procurernot des clients satisfaits et des bénéfices rémunérateurs.

Demandez nos catalogues et nos listes de prix.
Faites appel à nos voyageors. Ecrivez-nous vos besoins. Nous sommes à votre entière

disposition pour vous donner le meilleur service possible.

Edouard Ruel, Limitée

Manufacturiers

- - LEVIS, P. Q.

ien crivnt xaio - - o . a

En écrivant Aux* annonceurs, ai vous mentionnez la "Prix Courant", vous vous assurez un meilleur service.

LAUZON,
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DENNISTEEL-
/* 65

Grillage en fil de fer pour
vitrage.

Coffre-fort en acier ipour
maison ou bureau.

Armoire en acier pour pape-
terie ou matériel.

Devenez un meilleur
QUINCAILLIER!

Ne restez pas dans l'ornière en
vous-contentant de vendre des clous-
et des boutons de portes.

Il y a une augmentation de béné-
fices qui vous attend, et cela dans
votre, propre ligne.

Jetez les yeux sur les construc-
tions qui se font dans votre ville -
ce peut être une école, une banque,
une usine industrielle ou un bâti-
ment public.

Si vous êtes un vendeur avisé
vous pouvez prendre des ordres
pour nos nombreuses lignes. Si
vous ne l'êtes pas, vous ne nous in-
téressez pas.

Ecrivez pour avoir les brochures.

Nous fabriquons les articles
suivants:

Cloisons en acier pour W. C.,
Rayons en acier, armoires, meubles,
coffres, tabourets, chaises, etc., en
acier. Fer et bronze ornemental.
Articles commerciaux en fil de fer
de tout genre. Ferronnerie générale
pour construction.

'IER DENMS WIRE AND itROi
WorKs Co. LIMITED

. Lossmos

Halifax, Motred, Ottawa, Toronto,,
Hamilton, Winnipeg, Calgary, Vencouver

Agenoementr d'4glse.- -

Grilles pliantes en fer

Cloison en fil de fer pour salle de
stock.

En écrivant aux annoncours, si vous mentionner la "Prix Courant", voua vous assurez un meilleur service.
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La vente d'une lampe de pc.h à, n.,
client marque le comeceet d'une
série croissante deprft.BIestl

débu d'ue c~iiade ontiniue de Bàte-
ries'E-vereSdy; .ellé fait revnfache-

-. teur._de lamipe de pceàvfe»gasin
vous 'donne l'opportunité d'e n .fai're -un
client régi« et aussi de. lui vendre
d'autres "M"aranlss

Expj e la. linde façon attrayante
et voyez' comme vos ventes vont, re
Fabrecatia. Canadiene Pou le Commuerce

Canadien.

CANDI?4NATIONAL CAREN O.,
Limited, .,t

HICREST PARK - T 1ORONTO.

Le total des- affaires

vrente

.Bteries et#p de Pces ___

-nIiateux annoncoum s vous me~I~n fi Corpt' !osM.NWOY
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stlmm Zb 7 NONTREAL
Bureau de Xneufial M9 rue Notr.Daa lut
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aRuhau auermeutée et avité Dar "Andit IBuetS

l n'eut peu amepté d'abonnement pou moins l'une

Toute aun6e commeuoe eut'due en entier.
Tout elêque*pour paiement d'abonnement doit être fait

payable an pair à onWaL
Chèqued, madata, boite de'Pdute.doivent 0fr. fai paya.

bles à lPordre du Prix c3ourant
Prière d'adreuser leu lettres, etc., simplement eomme

suit:8
"LEc PauX COUiJAI, ontréaL.
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Lentement 'mais sûrement l'Europe revient à la normale

Telle est l'opinion dia vice-président de la GMlette Safety Razor Co.

. "'Angleterre donne de grands signes d'activité coin-
nierciale. Ses usines travaillent à temps supplémentaire.
Elles profitent de la demande mondiale et font tous leurs
efforts pour.ýy:xJé?»id e7 déclarait M. Frank J. Fabey,
vie 4pr6sj4eu1L <le.la Uil.ette -Safety Razor Co. à son retour
d'un -voiap.il'effies: de dix semaines en Europe.

"B Nrve eÏ 'Sùède- et au Danemark, les comdi-

t ions -sont *qdque peu confuses. Vindustrie du poisson
en Norvège a 'souffertý des -pe'rtes de navires et ce petit
pays travàflleferzns à reconstituer le tonnage perdu. Ues
récoltes semblent -aboùdantes en Suède, mais -es condi-
Oons de main-d<oeulvre et -un gouvern 1ement; socialiste ne
ront pas pour aplanir les difficurltés. Et puis aussi, le
principal client de la Sùède, autrefois, l'Allemagne, n'eot
i-as actif et ce calme- se- reflètîe dans la vie industrielle
suédoise.

"Au Danemark j'ai été témoin d'une activité intense.
En outre d'avoir une bonne récolte et une industrie du
")étail florissante, le. Danemark, par son nouveau port
ranc de Co>penhague devient rapidement un important

port de transbordeMent, comme l'était Hambourg avant
la guerré.' *'le maÙchaniad . inoia. èst*actif et pondéré et
travail-le avec ferveur à -profiter des magnifiques oppor-
Snuités qui s'offrent à lui.

L'Allemagne a besoin de matières premières.
"En Allemagne, j'ai vu de belles récoltes et une

--Tande activité dans les' champs. Son matériel roulanrt
tependant est presque nul et ses ateliers et. manufactures~
sonit désorganisés Par besoin de matières premières.

"<Je n'est que dans -la grande vallée ferroviaire de la
Ruhr, à Essen, Oberhausen, Eberfield, Dusselclorf, etc.,
que j'ai constaté une véritable activité;.les vastes ateliers
Krupp y sont occupés à faire de nouvelles locomotives et
(le nouveaux wagons pour le gou'vernement allemand.

"Lies Allemands sont anxieux. de voir les questions
de guerre réglées avec les alliés. Après cela, lees Aile-
mands ont l'espoir d'obtenir un fort emprunt des Etats-
Unis, avec lýque1 ils pourront y acheter des matières pre-
miières.

"Lorsque tout sera réglé, on verra les soixante mil-
1ons d'habitants de l'Allemagne travailler à nouveau
ëeize heures par jour pour regagner leur position coin-
inerciale dans le -monde.

"Notre compagnie .a foi dans le relève'ment de l'Al-
lemagne. Tandis que'j'étais dans ce pays, j'ai établi une
compagnie Gillette ,en Allemagne, avec un capital d'un
million de marks et qui sera prête à fonctionner si le
gouvernement des- EtaWs-tnis cesse ses joutes politiques
et déclare fini l'état de guerre avec l'Allemagne.

127i1MAeztere.Le Succes. dut Jur"
&yal,"d. CGRETE

IMILUN
&lep
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"LA, Hollnde est prosère.

"La Holane est prospère. Son peuple se comp
de citoyens sérieux et opiniâtres, et. ce petit pays, me si
je laissé dire, 'se range le troisième dans la Mine =Ï l
chande du'monde. Sa monipaie n'a -pas été enflée déi
suréMsnt. et, 1e florin hollandais est pratiquement la m
Jiaie la plus gtable en Europe aujourd'hui

"aBelgique se restaure rapidement; ses récol
&emblent belles, son compierce de tourisme est bon, et
inarcirinds prédisent que dans six mois ses exportati,
écaleront ses importations. Le franc belge est très 1
et a une forte tendance à revenir à la normale.

La france sn marche vers, le progrès.
"Lae France est à l'ouvrage et se rénovera vite.

récoltes y sont abondantes et les paysan 'qui forni
l'âmne de -la France sont de rudes travailleurs.

"iEs pagpe -et lia Suisse sont également prospà-
Elles n'eurent pas à souffrir de façon excessive du poidi
la guerre et leur population est intacte. Dans ces
-pays, la monnaie n'est qu'un tout petit peu au-dessous
la normale.

"ILa Suisse cependant ne bénéficie pas de l'afflue
habituelle -des touristes, ceux-ci étant occupés à visiter
champs de bataille, et nombre d'hôtels eu Suisse W'
pas ouvert 'de la saison.

"L'Italie souffre de l'action des agitateurs ouvr,
du genre de ceux connus en Amérique. Le gouvei
ment prend en ce moment les mesurôs néceàsaires, p
inrayer ce mal.

* LEurope rétablit -son- équiibre.

"ýDans l'ensemble, l'Europe reprend~ son équilil
lentement mais sûtrement.

"«On me demandé ce qu'il en est du commerce ai
ricain en Europe? Je n'en ai -vu que peu de mnin
tations. Lies banques américaines et les maisons de *t
inerce s'y précipitent follement installent des succus

-- ici et là, et négligent de les suivre et de voir, ce qu'il
advient.

"L'Amérique manque les plus beles opportunités
Vurope aujourd'hui, et il me semble étrange de -voir c4
bien nous avons peu idée de la valeur de cet énorme a
merce d'-ex!portatiou qui pourrait être nôtre.

"Pouar ce qui est des produits Gillette, je, puis
que nous sommes bien établis -avec nos bureaux suc(
sales, et à mon arvie, les rasoirs Gillette et les .laane (
lette sont parmi les articles le plus. avantageuse=i
onnus en Europe, aujourd'hui.

"Les taux de -change sont lbien mêlés entre'les di
rents pays d'Europe -et .les cmeçnsexperts en n
chandiès >et en',monnaies profitent de. lâ ditùation
nohetant- avec les monnaies bon marché et en vend
dans les iàonnaiîeacre.>

Fvendredi .15 octobreý 192 VOL. XXX ,Noç4

DES MACA Du PETITES VILLES SONt
CEUX tE PLUS AFFCTES PAR IL8 AI

ose. SONS VENDANT PAR POSTE.

nel nwy -a peu-tre pas dendroit ilans -tout le pays oÙ
ou- la concurrence faite par les maisons ayant .un Srvice de

commandes par la pose se fait plu sentir'"que',dicns'les
[tes touts'petites villes. Les macanda établis dans ces vile,

cela est regrettable à dire, sont souvent: trop. Indolents eét
In laissenrt ces grmoe mai8sons, leur enilever des ýcIiez4te 6oug
or leur nez. Le marhduià établi d"~ une petite 'ville a p our-

tant bien des armes à sa diepoeitin .pour combattre cms
§aos a mneilleure semblant être'annonce au moyen

de primes et la clientèle que cette méthode d'annonce lui
[es procurera.
eut lexpérience d'un magasin de musque dans une pe-

tite yille de 1'llinois est des plut intéreéuantes à ce sujet.
~* Les trois frères qui tenaient ce magasin étaien tdes jeunes

1 de gens ayant le sens des affaires et se tenant constamment
Bx aux aguets pour enlever le plus de*denta possible aux

de nmaisons remplissant de. commandes par la poste. La chose
était.facile du moment qu'ils étaient prévenus au bon
moment, mais ils e%~perçurent que dans bien des cau

noe
lsla ommnande était domnée avantqu'ils en eussent connais-

ont sance et seule l'arrivée des- marchandises au petit bureau
de messageries de l'endroit leur apprenait qu'ils avaient

[ers perdu un client
ne- « 1 décidièrent alors de trouver un moyen de se procu-

oirrer le nom des personnes- qui -avaient l'intention de faire
des aïfaires avec des maisons de pisnwa ou autres instru-
menta de musique ayant un système %le oemmondee ,par
la poste. Des firent imprimer, de -petites cirlirlaire a atti-
rant l'attention 'ides gens sur lý faitq'l étaienrt non-su-

)re, lement en mesure de -vendre leura marcha'ndiss à des prix
aussi bas que 'les misons en question, enais qu'ils garazi-

mi tissaient leur marchandise.
fe- Ils offrirent en même -temps sou forme de cartes,

)M- l'une du comté danS» lequel leur magasin était situé, une
aies autre de l'llnoi8 et une troisième des Etats-ii, une
en petite prime à toute personne qui leur procurerait le nom

de quelqu'un se proposant dle, faire affaire avec ces miai-
Bons.

en, Un des trois frères consacra, plusieurs s emaines à
rendre visite sux cultivateurs de.environs, et à leur mon-
trer qu'ils poirvaient se procurer à son magasin les mnsr-

chasddeebon marcli. Dams piresque toutes. kes maisons
lire quil visita, il Iai-ia'une série 'de cartes et de cette, façon il
'ur- s'assura la clientèle de es faanilles.* Peu de temps après

~i. qu'il eut'.terminé sa tournée, la maison commen ça à r ece-
lent voi des.- lettres au-saujet de-ceux de leurs-voisins- qui éi

raient -e procurer des marchandises du genre de celles
ffé- qu'ils -vendient. La visite d'un des membres qJe!a min
lar- aveit'muffi pour leur amfener ces iet:u-vlantd
en lasrer neser les propriétaire >i maýùgasin- deé'a

sut moabilité dont, ils avaient fait preuye envers, ,eux en leur
...offrant mre Jôie ýcarte.
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La fermeté de l'acier maintient les prix de
la quincaillerie dans un marché en baisse

La baisse des prix d'une grande variété de produits
aux Etats-Unis se continue et a sa répercussion au Ca-
nada bien que sur une échelle plus étroite. La tendance
de révision des prix aux Etats-Unis fait pressentir des
changements similaires à brve échéance chez nous.

Une des plus grosses maisons de Chicago vendant
rar correspondance et qui récemment annonçait des révi-
.4ions sensationnelles de prix fait, dit-on, journellement
des remboursements à 20,000 clients comme résultat de
réductions s'élevant jusqu'à plus de 50% sur certaines
lignes et qui affectent presque toutes les lignes sauf celles
de quincaillerie.

Au Caneda les lignes de quincaillerie ont été' fermes
ces derniers temps avec de rares baisses, celles-ci étant
dues plutôt à des circonstances locales qu'à l'indication
d'une tendance générale. I/opinion prévaut que les prix
doivent être réduits suffisamment pour stimuler l'achat
Fans quoi une période de chômage et de calme s'ensuivraz
Ceci semble être la raison majeure du mouvement actuel
de réduction des prix.

Les statistiques montrent que depuis'que ce mouve-
ment a commencé aux Etats-Unis, 248 articles ont dimi-
nué de prix. La plupart d'entre eux ont été réduits de
1 à 11% tandis qu'il en est quelques-uns qui ont baissé
de 40 à 50 pour 100.

Il est . noter que les révisions de prix tant aux Etats-
Unis qu'au Canada n'ont pas encore affecté le commerce
de quincaillerie .à un degré eppréciable. Cela provient
de. la rareté du fer et de l'acier depuis plusieurs mois;
sans perspective d'amýélioration immédiate de la situation.
Traitant du sujet, une autorité de New-York dit: "Il y a
encore plusieurs commodités qui sont notablement élevées.
I'acier, par exemple, a maintenu son prix obstinément.
Le mois dernier,.pour- la première fois depuis un an, la
Steel Corporation a fait rapport d'une diminution dans
les commandes non remplies. Si les affaires d'avance de
"ette grande corporation ont commené, à diminuer, on
peut imaginer ce qui a dû se produire parmi les indépen-
dants qui ont fait payer plus chers leurs produits. Un
recul, tout au moins aux niveaux de la Steel Corporation,
est généralement prédit. Reste à savoir si ce recul n'ira
pas au delà, ce qui n'est pas dans le domaine de l'impos-
sibi:ité."

Ce rajustement des prix a démontré deux choses:
d'abord que la vieille loi de l'offre et la demande fonc-
tionne encore; et ensuite que les récents prix élevés n'é-
taient pas primitivemént le résultat de sur-profits de la
part des vendeurs, mais bien le résultat de la concurrence
des acheteurs. Aussitôt que les prix ont eu atteint le
point on-le-achats se réduisirent, il devintiteMident

que le moment de la concurrente était arrivé et que le
vendeurs se trouvaient dans la nécessité de réduire leurs
prix. Il est établi que les acheteurs peuvent se blâmer
personnellement des prix payés et maintenant qu'ils -ont
reconnu le fait qu'il n'est plus nécessaire de faire des of-
fres en hausse pour obtenir des marchandises, on peut
/attendre à une situation concurrencière plus normale.
Dans de telles conditions les profits seront très différents,
mais aussitôt que les marchés se seront équilibrés, les pro-
lits seront encore substantiels.

Donnant une opinion différente sur les prévisions de
lacier, le chef d'une grosse corporation de l'acier dit:
"Je ne crois pas que vous puissiez voir des prix plus bas
pour l'acier avant longtemps. Les gages sont très élevés.
et nous avons dû faire des prévisions pour l'augmentation
les tarifs de fret.

En outre, la plupart des compagnies d'acier sjnt
bargées de commandes jusque bien avant dans l'année pro-

chaiiie. Une lég?,:e hausse ·lana les prix de l'acier est
plutôt probable. Si les chemins de fer entrent dans le
marché comme acheteurs sur une vaste échelle, les prix
de l'acier monteront, mais la hausse as sera guère pro-
noncée." Le fer et l'acier étant les matériaux de base des
commodités de quincaillerie, la raison saute aux yeux
pourquoi les prix des articles de quincaillerie n'ont pas
été réduit comme ceux des autres marchandises.

Réduction de prix des automobiles.
-Encore que les lignes de quincaillerie n'aient pas

encore été réduits, un point important pour le commerce
est le fait que les prix sur la plupart des lignes d'automo-
biles ont été réduits. A date, des réductions de prix ont
été annoncées par les sept manufacturiers suivants d'au-
atmobiles: Ford, Franklin, Studebaker, Hudson, Esse,
Willys-Overland. Ces réductions s'élèvent jusqu'à $400.
dans certains cas. Les prix des automobiles d'occasion
ont été également réduits dans la proportion des réduc-
tions des automobiles neufs. Le 'résultat de cette- réduc-
tion du prix des autos sera d'en augmenter le nombre en
usagç et de développer en conséquence le marché des ac-
cessoires d'autos. Il est un fait certain, c'est que depuis
quelque temps l'industrie de la manufacture d'automo-

iles a été bien calme. Dans la plupart des villes, il est
devenu possible d'acheter un automobile et d'en prendre
livraison le même jour, chose qui ne se voyait plus dep is'
!ongtemps. Il est notoire que, les maunfactures d'auto-
mobiles et les industries subsidiaires ont marché au-des-
.zous de leur capacité au cours de ces derniers mois. Deux
manufactures voisines de Toronto ont congédié récemment
un grand nombre d'employés.
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Le marché pour automobiles était devenu si calme au
Oanada, qu'une manuffgtur ''adienne)la Gray-Dart
Co. a cru bon d'envoyer des automobiles aux Etats-Unis
et de les y vendre. Le remise des droits de douane con-
tribuait à doncurrencer les autos de fabricatiò mméri
<aine au point de 'eue du prix. C'étit la *première fois
que des autos canadiens se vendaient aux Etats-Unis en
concurrence ouverte avec les autos américaine et cela peut
ttre un précédent profitable pour' les manufacturiers ca--
nadiens d'automobiles s'ils sont .en mesure de concur-
rencer avec succès les produits américains. On dit que
les automobilistes des Etats-Unis aiment les autos cons-
truits au Canada, réalisant qu'ils doivent être de forte
construction pour résister aux routes canadiennes.

Les prix plus bas stimulent les affaires.
Il est évident que l'état des industries de l'automo-

bile et subsidiaires; comme relaté ici, était sensiblement le
même que celui prévalant dans les milieux manufactu-
riers des Etats-Unis avant les récentes réductions de prix.
On en était arrivé à admettre qu'une période de prix
moins élevés devait être provoquée de façon à écarter une
accalmie prolongée, -un chômage préjudiciable, et des con-
ditions tendues désavantageuses à .tous.'

Surproduction dans beaucoup d'industries.

La surproduction, due à nombre de raisons, a aussi
contribué sans nul doute, à créer la présente situation.
Par ce terme de "surproduction" est désignée une condi-
tion qui a été créée dans l'industrie de l'automobile et
autres. industries -par le classement des demandes comme
potentiel commercial. Un homme voulant avoir un auto
s'adressait.à un-manufacturier---pour Facheter. et onJlui-
répondait qu'il ne pouvait -en recevoir livraison avant des
mois. Il s'adressait donc à un autre manufacturier, mais
non sans avoir laissé au premier *son nom et son adresse.
Cette pratique se répéta bon nombre de ,fois, avec ce ré-
4ultat que cinq ou six manufacturiers euTent le. nom de
cet acheteur en. »erspective sur leurs listes. Ceci fut
considéré'comme un potentiel d'affaires et la produc-

-- tion ordonnée sur cette base. Cette même difficulté se ren-
contra dans les industries de l'acier et du fil de fer et
dans bien -d'autres aux Etats-Unis. Un des principaux
manufacturiers d'acier et. de fil de fer des Etats-Unis
découvrit ainsi qu'il avait jusqu'à dix commandes de dif'
férents'"jobbers" pour un wagon de fil de fer' qui était
ordonné par un seul homme. Heureusement que dans ce
cas cette découverte.fut faite en temps et les neuf wagons
de trop ennulées. Il ne fait pas de *doute que pareille
chose se produisit souvet dans lesdiverses industries ce
qui ainena la situation qui rend maintenant nécessaire
une diminution des prix pour stimuler les affaires.

Quelques opinions de Montréal.
En discutant de'la question avec des quincailliers en

-gros,-des-manufaeturierg de poêles et autres négociants éen
vue, le Prix Courant a rencontré presque partout la même

opinion et. es coinmentares similaires *qudant à démon-
trerqe .dei réductions prochainest ùnportantes ne sem-
blaien pa probabes. u ileur résume de la ques-
tion fut fourni par le, gérant d'une maison de Montréal
qui. 'exprimait en cecotermme commodité qui n'est
pas fondainentalement correcte quant au prix reviendra
à son niveau." Et continuant son raisonnement notre
irterlocuteur disait: "Les aliments et certaines lignes qui
ont haussé de façon anormale n'ont pas subi des hausses
(tablies sur une base fondamentalement correcte; les
hausses n'ont pas été justifiées. Par exemple, en Nou-
velle-Zélande, le suore se vendait, je le sais, à 6% cents
la livre alors que nous le payions 23 cents. Il y a quelque
chose de fondamentalement faux là-dedans." S'en rap-
portant aux matières premières employées par aui dans la
manufacture de ses lignes, il disait: "Le fer'en gueuse se
vend à $68 la tonne et plus. Des plaques de blindage se
sont vendues aussi bas que 4 cents la livre. Et le fer en -
gueuse est encore ferme. Nous manufacturons au coût'
le plus réduit. Et même si les affaires tombaient-en-
core qu'elles soient actives-nous ne pourrions probable-
ment pas vendre à moins que les prix actuels. Pour .ce
qui est des coûts de production ils ne sauraient que mon-
ter. ' Je sais très bien que nous ne pouvons nous attendre
à une amélioration en ce qui concerne la main-d'oeuvre,
et que les gages ne peuvent être réduits."

D'autres points de vue.
"Un sac de sucre raffiné et un tonnelet de clous se

vendaient pour à .peu près le même prix, avant la guerre.
Or, un tonnelet de clous en 1920 coûte un peu plus de
$6.00 et un sac de sucre plus de $20. Quelle différence !
On -voit par cet argument, en regardant lés choses du
même point de vue, qu'il ne saurait y avoir de dégringo-
lade dans les prix de quincaillerie."

Il se peut qu'il y ait des cas particuliers où des di.
.ninutions de prix puissent se produire avant longtemps.
Ceci se produira probablement d'abord pour les lignes qui
sont en demande limitée et qui sont d'un emploi quelque
peu inutile ou non pratique.

"Nous sommes encore très occûpés et le commerce
achète en bonnes quantités, bien que àoigneusement,"
nous disait un marchand de,gros de Montréal. 'Le-meil-
Jeur conseil qu'on puisse donner au quincaillier dedtail
est de continuer à acheter soigneusement et de s'en tenir
aux lignes courantés et conservatives. On peut ainsi
maintenir son stock en bon ordre et éviter tons ennuis.
Une des meilleures indications que nous puissions avoir
en ce noment de.la bonne marche des affaires en général,
c'est que les encaissements sont bons." Et cette même
opinion était exprimé par beaucoup d'autres.

Des
Un manufacturier de corde discutait récemment de

!a situation Orénrale avec plusieurs manufacturiers dans.
la-mêmeignedlaffaires_ àNew-York, On ne_ 'yttend

pas à ce qu'il y ait de grnds changements des' piésehts

4 .. . . .
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cours, tout au -moins pour quelque temps. Certaines in-
fluiences .agissent dont'la déte «rmination est malaisée en
ce moment-ci.". Mais la main-d'oeuvre et autres coûts de
production, l'augmentation des tarifs de fret et la dimi-
nution de ila production sont de gros facteurs dans le
maintien des prix fermes," disait-il. «"Nous ne pensons
pas qu'il y ait de changement immédiat. Lies conditions
sont calme%, mais la récolte de l'Ouest a été bonne et il
y aura un commerce d'automne normal. Le commerce
n'est pas suchargé de stock. Quelques matières de chan-
,ýre coûtent un peu moins, c'est vrai, mais nous pentons
que le autres influences telles que la main-d'oeuvre, le
fret etc., absorbent cette différence."

Les conditions ont été quelque peu plus calmes dans
cette ligne d'industrie depuis quelque temps. Elles s'a-
mélioreront très probablement d'ici quelques semaines. Au
Canada et en Nouvelle-Angleterre, la tendance a été de
maintenir les -prix. 'Une concurrence extérieure dans un
certain nombre de lignes bon marché de cordages nmanu-
facturés s'est reflétée »dans une faiblesse des prix dans
quelques produits de cette nature.

Discutant dela situation avec le col. Robert Starke,
vioe-p résident de 'Association canadienne des Quincail-
liers en gros, celui-ci s'exprimait ainsi: "En autant que
le commerce de quincaillerie est concerné il n'y a pas de
siges de chute ,des prix. *Au contraire,- il y a eu une
ha usse, la seMine dernière, de 84.00 sur le fer en gueuse,
qui est la base de presque tout dans notre -ligne. Il -ne
peut se produire de changement de prix tant que l'ap-
provieionnement ne surpassera pas la demande. Il n'y a
pas d'indication 'de baisse de prix en aucu.ne ligne, en
autant -q-ùe -je -Si(, -et dans- deux o-dû- trois lignes d'arti-'
des en broche dont les prix ont été donnés il y a 15 jours,
les cotations pour l'an prochain sont plus élevées. La
vitre est probablement la seule ligne qui -a montré un peu
dle fléchissement et ceci est dû à l'augmentatiofi de la pro-
duction et à l'arrivée de vitre de Belgique. Il y aura
peut-étre des prix inférieurs dans cette ligne, Fan pro-
chain. Trois man *ufactures de clous ont haussé leurs prix
sur les clous en broche standard de 25 cents par tonnelet.

Iies'8 demandes tant de la ville que de la campagne
sont bonnes. iLsencaissements sont satisfaisants et il y
ai affluence d'argent au pays. Une ligne en particulier,
celle de toitures caoutchoutées.est très rare. S'il se pro-
duit '-de l'émigration cette année, comme probable, de
nombreuses bitisses seront constiùtes et quand cette
construction commencera, il n'y au-ta pselassez de quin-
eaillerie pour répondre à la demande."

M Jo8. Dowing, gérant de Ooverhill-Learmont &
Vo., ancien président 'de. l'Association Canadienne des
Quincailliers en Gros, estime quo le8,.salaires* -élevés aic-
tuels et les nouveaux tarifs de, fret seront. de gros factaurq
dians le maintien desprix de la plupart des lignes pen-

dan qulqu mis.Best pÏbable -qu'il- y auraeiniùite
quelque baisse graduelle 4ea prix.

LE EXPRTATIONS ,DE, PULPE ET DE
PAPIER AUGMENTEN DE

118 POUR 100.

Pendant les cinq premiers mois de la présente année
fiscale., les exportations de pulpe 'et de papier
s'élèvent à $70,752,774, contre $35,415,415 pour
la période correspondante de 1919.

'Les exportations canadiennes de pulbpe et de p:apier
pendant août atiteigniaient une valeur totale de $18,258,727,
contre $8>348,179 en août 1919, soit mie augmentation de
$%,910,548, ou 118 pour 100.

Les exportations de papier comprenaient 5,594 quini-
taux de papier à registre évaluée à $64,293; 1,419,028
quintux de papier à journaux, âvalués à $7,301,605Y et
autres qualités de pelpir évoduée» à $1>'30,919. Il y eut
une diminution dc quantité de 2,178 quintaux en papier
à registre, bien qu'il y eut augmentaion -de $8,106 dans
la Taleur. Les exportation9 de papier à journaux mon-
traient une augmentatio>n de ?62,677 quintaux en volume,
et de $,1l60,793, en vale9r.

Fortes augmentations enregistrées.

De fortes augmentâtions, tant en volume qu'en va-
leur, ont été enregistrée8 dans toutes les sortes de pulpe.
Leq exportations de sulfate, (cemball-ae) s'éïevaient à 267,.
418 quintaux évalués à $1,284,365, en coun rarson de
246,376 quintaux, érvaluéb à 8829,129 en août de l'an
dernier; le sulfite. -blanci -exporté~- s'élevait-à- 191-,690
quintaux, évaluée à $1,598,001, comparés à 77,998 quin-
taix évalués à $400,411; le sulfite non blanichi e3uporté
se montait à 574,,343 quintaux éwalués à $3,820,278% contre
466,757 quintaux, évalués à $1,643,646; la, pulpe broyée
mécaniquemnent emportée s'élevait à 816,081 quiintaux, éve-
l'ués à .$2,809,266, contre 387,435 quintaux évaluéLs à $475i-
735.

Août 1920
Pa.pier. .. . .... ... $8,846,817
Pulpe olimiqup . . . 6,702,644
Pulpe mécanique .2,809,266

Totaux . .. .. .. .... 18,258,727

Aumnentation
$3,747,559

3,829,458
2,333,531

$9,910.1548

Pays de destination.

Papier et produài de -papier.

Autres. .. .. .. .
Pulpe de bois

Rloyaume Uni ....

Autres. . ..... ..

19'19
$498,493
3,I950,483

5.50,282

93,985
2,961,963

292,p73

1920
$464,664
6,672,399
1,609, 754

1,150,531
7,765,335

5 95,044
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Lesexprtt~otaontobIL

Pour les cin q m Iniu oise #e la présente année fi-
caïe les exportatioî@î"de palpé et de"..p&pier ont atteint une
valeur totale de $70,752,774 contre $35,415,415 pour les

mois oeo<>dàntsE de 1919,80<it îune ,annnetmd
$35,37,5~.ou ,pwue 100 pour -100. Eulle dôp»:)éreMY

,en va"!, le total de toute année entère m.vgnt, 1919.
Les détails, pour-la période de-cinq mois sont comime

suit:
1919 1920

*Papier. .. .. .. .... 22,'531,687 $35,170,271
*Pulpe climniqué .. 10,776,812 26,821,398
Pulpe mécanique .2,106,936 8,761,105

vIltaux ........ 85,415,415 $70,752,774

Pour la période de cinq.moig.en 1920, les eiportations
de pépier comportaient 30,345 qui ntai x de papier 'à regis-
tre, &Ïlués à $324,179 et 6,325,218 quintaux de papier
à journaux, évalués à $29,218,154:~ Iuirs. destinations
étaient:

Royaume Uni'...........$2,012,766
Etas-Unis .. .. .. .. ....... 27,671,173
Autres pays .. .. .... . 5,1486,332

Bols de pulpe non mianufacturé.

Les exportations de bois de pulpe non maunufacturé,
pour août, furent:'

Août 1919 1920
cordes ... .. .. ...... 97,588. 133y464
Valeu r .. .. .... 944;877 $1,695,088

Pour les cinq mois:
1918

valeur .. .. ... $811,266
Cordes. . . 852,006

1919
$4,205J118

425,974

1920
$5,756,464

502,315

0

L'ACTIVITE DES MAISONS AMERICAINES AU
CANADA.

L'achat récent de 8250,000. de .billetB du. Trésor-, à
6 pour -cent de *la- comimeion ",oaire *du district de
CJalgary effectué pqar- la Maison Morrit Bros. Thc. cie
Portland a provoqué de nomibrex cSomnentai.res. Ges bil-
lets -viennent à échéance. le 1er mars 1923 et le prix en-4tait
de 98.75.

L'activité des maisqons àýméîicaihê4 dans le chamKp de
la finance canadienne ressrt a.uidu fait que la ville
d'Edmonton a auffi reçu d~ernièrement. une . offre dela
Morris fr.poTun emprunt de deux ans au mointait dIe
s125,OOQ à 6 pour'cent.

Les Américain,% cherchent également à se rnàdre ac-
quèreûn,-de.plusieurs entrepri@es industrielles étbisau
'Canada et dont des compagnies .canadienn~es sont -les pro-
priètaires. Au hilinbe de , industries convoitées par leb Aimé-
rkmaua l'on -cite deîm manufactures de Papier.

LE PETROLE AUX ETATS4INIS

Ua prodiuction dS érl ux EtaWeUniB w3t.aPproxi-
ùiatw;unent de 8.O32.956,000 gÈallond .par, année, alors
qu'en 19119 elle, était 'de 7,627,288,000 .gallong, soit une
augioentation de 40Se068,000 gallons. IÀ production* pour
chacun da3. capt premiers -mois a été en moyenne die 669,-
363,00 0 gallons et por le seul mois de juilid elle accue
une augmentation de 21,.'pour cent Var çopînpraison avec
celle du. mois de, juillet 1919.

IA Mexicmn Petrolemi aura, dit-on, un profit de $20
par action de son capital ordinaire agréa àk3ution des
montants pour t&xoeý dépréiation etc., pour l'année cloe
le 31 décentre- dernieretle.aatnà q cprfi
ooit cette annnée eore plu élevé, s'il faut en juger par
l'augmentation des revenus quOeUe encie. -«

Pour le trimestre flnkunt le 30 septembre, les profits
nets, après prélèvement& dea taxes, montants de déprécia-,
tione, etc~, seront de pkis de $3,000,000. Les dividendes de
-priorité -s'élevant à $240,000 pour le trimestre laieeront
une bslance de plus de $2,750,000 pour le capital ordinaire,
soit environ $6.00 par m"ro.

Les derniers trois mois de rannée feront certainement
voir de8 profits encore eiie élvés, k1ý fait qu.'elle produira
à Tavmpico 20,000 -barils de* gazoline de plus.'

o

LA PRODUCTION. DES AUTOMOBILES

La production des 'voitures-autm mc4ilei s'est élevée à
Détroit à 147,297 en juillet, soit une augmentation de
3,200 voitures. (%R-e de8 tmtoS-caunions a ét4 de 18,080
contre 15,468 le mois Prééent, une au&meûitation de 3,-
000.

LE CATALOGUE DES CONSTRUCTIONS DE
DEVANTURES METALLIQUES DE

MAGASINS <ZOURI»

La "ICons'olidated Plate Glas ýCo., of Canada, Limited"
vient -de publier un magnifique catalogue initient les iurt&
rèssés aux avantage des constructio de devantures métal-
liques de. magasins «Zouri". On Y, voit coimnent, cette. for-
mîe de construction constituie un sûr moyen. d'installation et
de préservation des vitres dans les devantures de magasins
et locaux, similaires et réduÛit 'à son, inimiumn -le danger de
bris de glace dû à un montag iprre

Cette brodhuýre luxueusee, d'une composition, tyrpogra-
.phi'que très soignée et d'une minutie admirable dans les ex-
plirations détaillées'qui y fourmillent ne devrait pas mani-
quer d'intéresser tous les marc4mnds qui savent le coût d'une
,vitrine et combien -il est utile*d'en assu.rer la piâervttion.

SUCCURSALE DE BANQUE

La Banque'dii Dt>niinon annonce l'ouverture d'une
succursale à Canera, sakatchewan.
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UN PRO>FIT APPARENT, MAI UNE PERTE
EN REALJTE

Comment certins mardiands soat trompés par des

La qualité dans une nurcandise est une dhose imnpor-
tante. Nuil marchand ne peut atteindre an succès en ven-
dant ccntimiellernent un article qui ne contient pas le
plus haut degré de qualité& Mais la qualité de la vente est
chom plus importante, parce que cela inmeiqjue qualité
et ventes assurées.

La, qulité de la vente implique que les marchandises
ont la propriété d'être débitées rapidement et avec profit
dam le magasin dui marchand. Cela signifie, Premièrenunt,
que les marcbadim répondent aux besoins d&u maurché
bien défini et sauir4; secndement que les msmhandisesl
posèdent un mérite intrinMque par elles-méme, qu'on peut
s'y fier entièrement; troisièmement que le serviue du mnr-
chand vendant ces marchandises, l'Ssistance de vente pour
faciliter son chiffre d'affaires, et le uervise à l'acheteur ou
auconomnm.teu, fout partie de la marchandi:se. La Poli-
tique du mmnufetcturier doit être qu'un tel servie aàxoM'-
pagne la marchandile.

cela signifie, quafèmement, que la publicité.a fait
connaUtre ces marchandises aux clients du manmhmnd, et que
les aides de vente fournie à son magasin l'identifient avec
un nom bien connu -et bien, a.nnoncé.

Et enfin que le marchand, doit réaliser un profit sub-
stantiel de la vente ocxuauite de cm marchandises.

L'union de ces élémmesconstitue la qualité de la ven-
te et nul marchana n'est capaible de juger si des maz-
chandises sont dignes de ses rayons tant qu'il n'en a pas
éprouvé ces cinq pointe, et il n'est certainement Tas en g)o-
sition de déterminer si l'esompte.qui lui est offert par
le nmanufacturier lui ipurnet de réaliser un Profit 0186is-
faisant s'il n'est pas sûr *de son propre étiquetage.

Qui payera le loyver de votre magasin, les, uaires' de
vos coemni, ou twteS at"e dépenses d'exploitation, s'fis
ne sont pas inclus dom vos ~Prix de vente?

L'argent que vous avez payé l'an dernier couvrait uùe
liste multiple d'itoen. Il a fallu les payer tmn et vous avez
été obligé de le faire à. rnme -la source disponible d'argent:
les recettes des ventes bruteS. LU magasin, en tant *q'<'r-
ganiSat doit ayrtoutes -L-rm e-
térieur ne je fera ioui, le marcha.,.

Supposons que vous fassiez $30,000 d'affaires par an;
cette soimme d'argent entre dans votre caisse enregistreuse
penidant les douze mois.

Que devient-elle ? Vous n'avez pas le choix d'en dis
'poser jue .qu'à ce que le coût original des marchand"s et
-toutes leu- dépèùses d'eéxploitation aient &té payées. Ce qui
r"st »près cela, vous appartient et vous pouvez le dépenser
conmme bon vous aemble; c'est votre profit net.

Supposons que vous viviez eur una "ranch" dans un
district où il n'y a pas de magasin, et que cinq de rvoe voi-
sine vous chargent d'aller à une ville voisine acheter des
provisions pour eux. En outre de l'argent pour l'achat dam
marchandiseS, vous attendrez d'eux de quoi payer votre
voyage et vus autres dépense. Il ne vous viendra pas à
l'idée de payer vous-mêéme ces frais et en outre vous de-
manderez à être payéýpou votre temps et votre servioe.

LU Mnême situation se présente daus votre mgsn
Vous choioimz et aichetez des marchandises pour les

liwver ensuite uax mains de vos cliente pour consommza-
tion. Vous leur rendez un service bien étali-N'est-il pas
juste que chaue un d'eux supporte une partie des dépenses et
paye pour le temps et Ilhabiletë iu'il a fallu pour effectuer
la transaction.

Le prix de vente doit couvrir.

L'étiquetage 'est 'le prix de vente corret des marchandi-
ses, scientifiquement établi, avec tpleine considération de
chaque item nécessaire pour se procurer la marchandise et
la remettre aux mains du cûnsonmuteur final. Il'doit coen-
prendre: premièrement le prix original des marchandisesî
deuxièmement toutes les dépénses d'opération, troisième-
ment votre -profit net.

L'étiquetage, le chiffre commercial, est le point prin-
cipal dans toute transaletion d'affaire. C'est une chose vi-
tale dans tout magasin. Si ce chiffre est coiret, le niar-
chand reçoit une rémunération équitable -pour ses nmarcham-
dises et son service. S'il est exorbitant ou s'il eut variable,
il se heurte à la politique du marchand d'un traitement
honnête et équitable. S'ia est trop bau et qu'il ne couvre
pas tous les frais, il1 va à l'eimeo'ntre du -but de ?I'ezmoitation
d'un magaisin perce qu'il engloutira rapidement le capital,
l'intelligence et l'énergie. placés dans'le commeriab.

Le _prix de vente déterminé.
-L.-prix de vente- ou létiquetagomenma'v~n

vu, quand il est convenablement Calculé, couvre trois cioe
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D'abord, ke coûit original deu xrtandiu, plus le fret ou
le MM4nionnage; en @ecord lieuy toutes les dépenss d'emploi-
'tation du maguâin; en troisiême lieu, un profit pour le

:Voeià connaissez tujours, ou VMu pouvez trouver fa-
ollecuen$ ie coùt des marchandises.

D4m jiotre exemple, supposons que vOS fraie d'ex'ploi-
ta*On omente vingt.pour-..ent des vents.

Suppos>ns aussi que vous désires un gain net de dix
*pour cent sur -les ventes.

QOmi donne un totul de trente pour cent, vingt pour
ccnt pour frais d'exploitat~ion et dix pour cent pour profit.

Il ya une autre chose que"voua; devez toujours sa*voir:
le montant total de vos ventes. Vous devez détermniner la
relation de dépense au prix de vente et en- calculant con-
sidérter le prix de vente comme cent pour cent. Pour faire
cei, il est nécessaire de connaître le total des ventes de
l'année.

iy a pour cela deux importanteM raisons: d'aboitl,
parce qu'un gros total de ventes signifie un plus petit
pourcentage de dépenses de vente et parce qu'un petit ixo-
tal de 'vente implique des dépenses de vente plus élevées. Les
dépensesl d'exploitation denmeurent xtabloe ordinairelîtnt, et
quand les ventes montent, le pourcentage diminue; quani
los ventes tombent le pourcentage monte. Ensuite, parce que
le.'prix de*vente représent le tout: le chiffre comp osé pro-
duit du coût 'dm marthandifes, dee d#penses et du profit.
Chacui de ces trois items est une partie constituante du
prix* de vente-non du prix cotant.

19i -vous achetez un mirticle $1 .00, combien devez-vous
le -marquer pour couvrir touG -vos frais d'lexploitation et réa-
liéer -votre profit?- Quel- prix devez-,iouif lô vendre. Bien des
nmrchande diront que si le total des. frais d'exploitation et
-du profit était de trente pour cent, il fauqdait le vendre
à 81.30.

'Cela représenterait une perte bien distincte. Vendre
cet article à 81.30 vous dérobe une. -partie de votre prof it-
Voyonapurquoi.

Vous avez, trouvé.que vos frais d'exploitation sont de
vingt pour cent des ventes. Ceci eignifie que pour chaque
;dollar de v'ente vo>ub devez avoir 20 cents, non .pas pour
ciaque dollar dépensé à l'achat' des nfardiandises.

Vomi déeirez un profit de dix pour cent, soit dix cents
pou r chaque dollar de vente. Tout est calculé sur les ven-
tee, f tou pa sur aucun des trois item qùi composent le
prixde vente.

Analy.oxs ce Prix de $1.30 que vous vous proposez de
char&er:

Le coût des marchandises es .8 1.00
Les frais d'ex~ploitation sont ..-. 20
TA profit est .. .. .. .. .. ....... 10

Total ... ... .. .. .. .. .. 8$1.30
Mais votre-profiUcÂi&.x ents n'est-pes dix pour cent

df $1.30. CJe n'est qu'environ, 7!/2 pour cent, et -vo3 vingt
cnspour frais d'opération 'ne sont pas. 20 pu etd

$1.80. Ce n'est qu'environ 155/a pouï ceiit.
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une addition à toute aucne put Ote. d'im-eni
avant 1'uilitioei, DE!! ce n'e't qu'un tieim après. Un trol.
sièine étage à ajouter à Notre magasin.pei4 être cinquaite
pour cent de la- hauteur actuelle, maiso qre ip'dt édifié,
ce n'est plus que trente-trois et uui-ïimr de l& hgutèur cme-
binée.

gui» quel devrit être le prix de vnéd 'ri4 u
nous aohetoioe $1.00, quand notre total defrid'prto
et de profit monte à trente pour cent, et.comment devons-
noma fire -pour &Mir à ce chiffre ?

Nous devons ccener par le -prix de venbe--le tout
couposé-.-et eni considérer, le montant comime cnt pour
cent. Soqvstryond-.en le tota.l de nge dpe uses d'opération
:plus le profit que nouri désirons faime Dans le cas cià4ieul;
ceci se totàlise à 30 pour 100, qui dàIuit de 100 POUr 100
laissent soixante-dix pour 100, ce quiet, le coût dee mur-
chand]iseS.

'Considérons le coût de6 iuamciindLcýes commne étant
.eixante-dix pour cent et calculone sur cent pour cent et
nomn trouverons que l'frticle acheté $ 1.00 devra se vendre
81.43. - .- -

Remileulons maintenant. VSn frais d'exploitation sont
vingt pour cent de chaque dollar de vente.

20 % de 81.43 = .. ...... .. .. ..... 028
Le %profit que vous désirez e st 10%
de chaque dollar de vente. . -...
10%y de 81.43 = ..... .. .. ........ 0.143

Total .. .. .. .. . . ......... $0 .429

le coût de la marchandise est de . .1.00

Prix de vente. .. .. .. .. . . . . ' 1.429

Quand voug vendez à .$1.30 un article que vous deviez
vendre 81.43, vous perdez 13 cents-s@oit 10 -pour 100 de
81.30.

Maita quand -voue. vendez l'article 81.43, ce prix est
le résultat dles 10 pour 100 de $1.43 pour le profit, des
20 pour 100 de $1.43 pour les frais d'exploitaion et de7
70 pour 100 pour le coût des mrnanhandime.

lLe volume des ventes comme base.

Te montant des ventes dum tout commerce représente
il'ouovrage que .le comuneme a accoMPIl t'et la somme to-
tale de sam translactions..

Si un vendeur venait à mi marchand et lui.dioait:
"«J'ai vendu $8,000.00 de mamhadises,"- e. valeur serait
établie sur éètte baee et non sur le coût de ces marchandisew.
Que ces $8,000 représentent -le résfulWa final d'un, !eaieuT
ou le rnIutat d'uii cmmeroe, c'est exatemùent la même cixo-
se.

1os3 ventes totales repriésentent la, rom"te brutes du
magq.pi r, le .total .de l'argent rentré. 'Uni martiband ne l'e
'çoit pas; d'argent d-au-tre SOUroeyesrecoDséqueDCSril doit
employer me recettes brutes à payer touts le1s factures et
mêmne son ,propre profit. -'
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lie arMnhMe doit avoir une omptabilité de m~ ven-
paig le ait-purl'ne, de fa çn àce qu'il isse
cn!ir.la flOennep~ISeIIle eannielle. 0eS moyennes

~dwun làr b ' ié dîe sirnation sur laquelle les frais de
vente @ont calcu.lée et mil- prix ne saurait être ifitdiigem.
ipen qihc sur dm~ mankandise, nui étiquetage ne eau-
rait être Nat aveu àXucc, sans la connaissnce de ces fac-
tours.

Les erreurs, provoquent des pertes.
(Jè sont les petitei erreurs quîï, dans un rugain, mnan-

gent le a prof ifs légiimue.
Quand un marchiand légitime vend un article 81.30 qui

devrait être vendu $1.43, il perd 10 pour 100 dé $1.30,
soit 13 cents, et s'il fait $30,000 d'affaires sur ccète baoe
dams le cours de l'année, il peid $3,000; une' jolie sommne,
comme.on -le voit. Et la raion de cette perte -est parce'qu'il
calcule sut ses;Mpele totales et trouve qu'elles s'élèvent
à une certaine somme. Bl calcule aussi se ventes -totales
et en arrive au rapport de l'un à l'autre; mais queand il
marque les prix de ses marchandises, il néglige de mettre ks
poucentage enaesble orrectement, c'eet-d-dixe en com-
mençant par le prix de vente considéré comme 100 pour 100,
enfaisunt 903 déductions et ensuite en étajblissant son cacul.

DES. COURS SUR LES MÂTIERES
COMMERCIALES,

Les comptabilit6s de comnpagnies d'assurance, de banque
et de compagnies inklustriellet font l'objet des cours de la
deuxième section.

Mathématiques financières. (Ne1 cours donnée par M.
A. l)ollo, enprenne'nt am~i deux somtiona et pyorbant suf
l'arithimétique commerciale et l'algèbre financière.

o

LE COMMERCE -EXTERIEUR DU CANADA

lie miniWtre du counewrc et de l'industrie et le mi-
niktère de-. douanes conmuniquent à la pr*ue des chiffres
létnilI&, &ur le commerce extérieur canalien durant la pê-

riods' de douze mois expirés le 1er ec'pkirbre dernier, se-
]on les ex-mparai6ons éWlNieB par le Bureau fédéral dms
statistiques: Marchand iss imposables, période de 12 m~is,
se terminant fin août 1918, $516,484,187; 1919, $537,M0,-
391; 1920, $850,734,841. MarciandiseS entrant en franchi-
re: 1918, $386.373,813; 1919, $335,267,503; 1920, $445,-
408,123. Total de la valeur deu maithanIliates iimportées:
1918, $902,857,950;' 1919, $37,267,894; 1920, $1,269,-
15.2,364. Droit,3 iperçui3: 1918, 8155,502,162; 1919, $155,-
4177,415.; 1920, $210,825 984.

D'un autre côté, on const»te que les efportations du
Canada ont diminué ai on é5taiblit une comparaieon avec les
deux dernières annéms (I11 s'agit toujours d'une période de
douze mois expirée le 1er septembre). Cette dinninution dee

Ms seront donnés, le soir, à l'Ecoie des Hautes Etudes me on le sait, exTorté kle grandes quantités de matériel de
guerre pendant quelques années. -là -valeur totale des, ex-

POUR LES EMPLOYES portations que nous avons faites es4t la inuivante: 1918,
$1,367,163,007; 1919, $1,301,428,368; 1920, $1,257,142,

Iv'Eole des Hautes Etudes cosmmerciales de Montréal 33)
donne, cette année, des coumr sur le.3 matières commerciales. L'ùmWrtatioe.

Cescouu snt ~s1méeauxeniployéede cimerc etaux le valeur totale deu achats que nomu avons effeués
'Pemsnnes.qui1 désirent se spécialiser en certaines scienceS. mn Angleterre pendant la. période étudiée est de 8206,107,-

L'enseignement comxprend eux sections. On, signale à 12,cnr$76928l'népéédte iimoa.
l'atenionditpubiclegmatère cuvanes:tiens d'Auetralie sont.toznbés de $4,599,824 quee étaient

(a) DROIT OOMMEtRIAL, ET. INDUSTRIEL en 1919 à$1,641,852cette anne IYua autre côté, on tons-
traitant des actes de.coenxerce, de la lettre de change,,du tate que les achats que nous avons faite aux Indes Awglai-
billet à ordre, du chèque, des sS:iété, de@ soeiétéa à fonds , eenracotaumnésnbeen.

soiaMes banqu e aceGoin dne-e bi ur, etc.foi La -valeur des importations que nous avons faites dés
Me Lon Mrcir Cluindonnra e cors eux ois Indes Anglaiees en 1920,- a atteint le montantde $16,519,-

par semaine, le lundi et le mer'creffi soir. 227, contre $10j337,756 .pendant la période oorregpondan-
(ib),ORGA&NISATION DFE9 ENTREPR1IES M -te de. l'ian dernier. Nos imortations'de, Cuiba, pendant le

])EN:~. prie~eu e itrDr) ecuséui même lasps de temps, ont é~té de $33,661,56-4, cQntre $5,285,-
lorganisation ms entreprises commerciales, industrielles et 708 l'année précédente. Ensin nos importations de rÉrance
f inancières, ont atteint le chiffre de $18,670,509, contre $4,429,078

Opérations de banque. (ecours estildiié en deux qu'i éti ucusddue-oi péMnâ.Nsaht
années à raison d'une heuSepar semaine, le mardi -soir. Le qui lkti au.coude due ctmois précédne Nont éhté
prufeamro, Me. Eriert Ojiuiont, étudie, à ce Cours, là loi ~EaeUia or ectemreproe n t

de $904,115,329, contre $6192,606,973 l'aninée précédente.
desbanque,. leets , l'escompte, le change et 1'sibitrage, Le,~în
iloutveru ici mndt, les prt. Vq rain

.Gmrptab)iit théorique.et pratiqus. Ce cours proýfewîé L'exportation deu [Produits canadien» a aussi passa-
parT M-_I&cien, Faivreau,oejlirviw. aum en eux sections. blenient amipuenté co0M on pouirra le voir par les chif-

Dams la.pz'Mière, le proeer revoit la, tihérieý dP la COnup- resuvn:EXPo taau I Oedntls A0
t.abilit4 générale. (c4nptm, livre, iw~entaire, bilan, oe.) $12,216,010; 19,*9206;Tei-Nie:10,$8-
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604,062; 1919, 812,360,507; Belgique: 1920, $40,843,-
894; 1919, 84,123,068; Grèce: 1920, 837,209,872; 1919,
84,533,327; Ita-lie: 1920, $24,235,481; 1919, 819,339,930;
Etats-Unis: 1'920, $505,451,989; 1919, 8430,585,441. Nos
exportations enAzegkqterre et en France ont diminué pen-
dant cette période. *Cette dinminuxtion est évidemment duc
au change. Voici les chifre: Royutne Uni: 1920, $393y-
991,917; 1919, $575,697,918; France: 1920, $18,010,375;
1919, 884,497,020.

Si on examine les difrentes machandises que naus
avons importées, on constate que l'imiportation dans la va-
leur des livres et des unarchandiffl imprimées a passé de
$9,064,828 qu'elle était en 1919, à $12,551.942 cette an-
n4ê: l'anthracite, de $29,608,052 en 1919 à $34,649.851;
le charbon bitumeux, de $35,738,992 en 1919 à $38,'614-
008 en 1920; le coton, de $65,818,573 an 19'19 à $124)890-
668 en 1920; la bijouterie, de $793,668 en 1919 à 81,529,-
480 en 1920; le papier. dlé $8,815,452 en 1919 à $12,512,-
283 en 1920 ;- la soie, de $21,797,450 en 1919 à $42,761,-
143 en 1920.

Noue donnons par ailleurs un taleau détaillé comipara-
tif des importations et exportations du Canada pour 1918,
1919 et 1920:'

o

LA LEÇON D'UNE EXPLOSION

La paix d'esprit de la nation entière a été bouleversée
par l'horreuT de l'explosion de Waill 8treet, dans ,laquelle
la -vie-de nomibreux pasnts a été uantie, et des centai-
nes de personnes ont été mutilées à jamais ou plus ou
moins gravenent blesées.

Considérée comme un accident, l'explosion engendre
la consternation et la piiti'é; mais envisagé comme une des-
truction délibérée résultant de pasions folles ou de la per-
version d'idées sur la ' vie et la propriété, elle devient si
atrocement hiaineuiqe et'lncons2iente que l'esprit inotinoti-
veinent recule.

Toute (personne -normale *espère que l'interprétation
qui a été6 donnée par lee chefs de la polioe et les experts en
explosifs, qui ont proclamé cette explosion lin meurtre co-
lossal, sera contredite par les faiteu et dàveloppement& ni-.
térieuxs -Si la théorie d'un complot terroriste se trouve
confirmée par lee recherches, la sévère application de la
justice sera rapide et %ûre, comme il ise doit.

Cependant, dans l'in6ervalle, les suppositions et con-
jeL-ture de mauvais augure, et les suggestions énoncées
dans les colonnes d'information et les éditoriaux ont tendu
à orienter l'esprit puI -vers -la plus einlItre vue du dé-

L'expiQ§ton ae#té la. résultante -de sauvages in-
vectiveg contre la oodêité et l'ordre économique? Fait-elle
partie d'un complot soigneusement organisé de la 'part de
prmnee eayant de oréer une edation actuehe de guerre

de chm~? Est-elle, Pacte d'un simple maniaque dont l'es-
prit a été eznpoison>ié par»les fausses et perverses doctrines
qui 'lui auraient été instillées par des agitateurs révolu-
tionilaires?

Des agitateurs uitra-révolutionnaires sont wact, en
Amrérique, à ré~pandre des mensnges et des vitupérations
contre la société et conte l'ordre de choses économque
existant. Le capitaliste est rerésenté conÉne un archi-
scélérat, écrasant, ses victim s ous un talon de fer, privant
les mères et les petite enfantg de nourriture et de logement
et appliquant le fouet au dos des travaille'rs. C'et juste
l'opposé de ce tableau qui est généralement* vrai.

Tout personne bien équilibrée et bien informée rit
à ces bonimenta de l'agitateur révolutionnaire Mais la
personne émotive et uiW. informée est amenée, par ces ra-
contais, à un état de vêritable délire.

Elle ne s'arrête pas à raisonner les inconséquences des
déclarations qui lui sont faites. Elle ne s'arrête pau à pen-
eer que le tableau que cdt agitateur, avec dms paroles eau-
vagee et incendiaires, lui fait du capitaliste, ne peut ja-
mais exister; que ai oe type de capitaliste existait, les 110,-
000,000 d'hulitants des Etats-Unis auraient vite fait d'en
disposer par le aimple usage dlu -bulletin de vote. L'opinion
publique, dans son ensemble, n'est jamais en défaut pour
reconnaître un> fait ou une oendition* -Celt l'opinion indi-
vikdielle, de stion ou &e claeequi invariablement est
dans l'erreur.

Les Etats-Unis sont, une « mtion qui correspond en-
tièremnent aux voeux de la majorité du peuple comme ex-
primés au scrutin.-L'Idée fondamentale du gouivernement
est qu'i doit être guidé par la *volonté du*peuple, tandis
qu'en Rueiea'n gouvernement a été créé par la -violev
et la révolution-et non suivant les désirs du peuple expri-
més par mtee.

Le -Bolohévi ernn Russie eïst une chose; en Améri-
que il en est une entièrement autre- Si la Russie deman-
de le Bolchévisme, l'Amérique ne le demande pus. Et il
est lhorg de questionpour quelque groupe que ce soit, d'ee-
sàyer de créer, en Amérique, une forme de gouvernement
que le peuple ne -veuille pas.

L'explosion de Wall êtreet, ai c'dt un acte de destruc-
tion délibérée, ne sera pas sans ses leçons et avertissments.

Elle sera un avertissement à ceu qui -voient avec
indifférence l'activité, les parolesg forcenées et les faux ar-
gunients de agitateur ultra-r6volutionnaires,

Elle serai une leçon, à ceux qui ont été influencé.g ou
coznplètemçnt subjugués par leu arguments révaluation»aires,
que les victimes des complots et dmes attentatse par bombes
sont des amis de la paix et dee passants inoffensifs..

Elle sra li ertbement que oeu qui -ont- recours
à vo e~edsu effort -pour transformer 1'6-idreë éco-
nomiquie doivent être traités avec le dernier degr de e.-
vérité. ,f
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LE BUT D'UN ETALAGE DE VITRINE EST DE
VENDRE DES MARCHANDISES

Le but d'un étalage de vitrine est de vendre des mur-
chandisew. Personne ne ie niera. Personne non plsne peut
nier que pour vendre des mardmMa.niew, celles-ci doivent
être exposées à la vue de tout le monde, de façon à oe que
les acheteurs en perspetive puissent en apprécier la valeur.
de la rue lorsqu'ils passent devant les vitrines.

Mais il y a une chose dont on ne se rend généralement
pas compte. L&3 personnes qui ont l'intention de faire dee
&aas 'arrétent-elles longtemps devasit les vitrines? Sont-
ce celles-là qui vont se plafiter devant votre miagain et
examiner longtemps votre étalage? Erreur -profonde. Vos
cliente sont loi ýpersbnnes *qui n'ont pas, de tenps à perdre
et dont quatre-vingt dix neuf pou-r cent jetteront un simn-
ple coup d'oeil. sur votre étalage avant d'entrer. Et c'est
précisément durant ce laps de temps de quelques oecondès
que vos vitrines atteignent leur but ou échouent. C'est
un tpoint très important et si l'étalage n'est pas fait de
façon à fare-remertir tous les avantages de la marchan-
dise, il ne donnera que de bien maigres résultats.

Il existe certaine principes qui doivent être reepec-
tés si l'on veut-que i'étaiâ.ge atteigne son but rapidement
et sûrement L'objet de cet article est précisément d'énu-
mérer cee principes que l'on viole très fréquemmeent dans~
les étalages de -vitrines.

le fond
Il y a beaucoup à dire sur la construction la plIus ap-

propriée des vitrines destinées à l'étalage. Il faut généra-
lement les prendre comme on les trouve--bonnes ou mau-
%aises. Mais il existe cependant des pointa capitaux que
tout étalagiste doit obser-ver dans le travail qu'il exécute.

Le premier est que tout étalage de vitrine doit possé
decr un fond. Si l'oeiil du spectateur peut apercevoir le
fond du ;magasin où brillent «les lumières et où deS gens
vont et viennent, son attention sera forcément détournée
des articles qui se trouvent dâa la vitrine et c'est préci-
-ément ce qu'il faut éviter, Il n'est pas nécessaire que ce
fond soit compliqué. Un rideau qui tombe d'un -point pla-
(é juste au-dessus de l'oeil du curieux est bien suffisan.t et
permettra à la lumière-du jour de pénétrer &tane le inaga-
-in.. Mlais il. faut absolument que quelque chose force la
')ersonne arrêtée devant votre magasin-& concentrer son at-
'ýiition Mur l'étalage. S'il n'y a pum myen d'installer -ln
.ond -pernmnent on peut en -metttre un psovisoire en pla-

çant des écrans derrière chaque. étalage.

La question d'éclairage

In'y a pas besoin d'en dire bien long au sujet ile
leéelairmge d'une vitrine; c'est toutefois un crime que d'y
placer une lampe nue. L'&lairage doit provenir de lampes
cachées dans la partie supérieure de la vitrine. Le mar-
cliand devrait prendre un soin tout prticulier à l'éclairage

sesff vitrineà de façon à donner le bon exemrple aux au-
tres marchands locaux.

Simplicité de l'étalage

Ordinairement, le marchand. esaye de placer dans ses
vitrines un échantillon de tous les articles.qu'il a en maga-
sin. lin tel étalage n'est justiifiable que dans un eas, à sa-
voir; lorsque le propriétaire du magasin est un électricien.
Naturellement, si le pa»ant est en quête d'un fer électrique
ou d'un nettoyeur par le vide, cette sorte d'étalage l'in-
citera à entrer, mais nous sommes assez au courant des af-
faires. pour savoir que nous crèverione de faim si nous at-
tendions que les clients nous arrivent sang être sollicités.
Un tel étal-age a bien dos inconvénient@s, le principal_ étant
qu'il met vingt idées différentes dans l'esprit du passant
et qu'il ne réussit quMà créer chez celui-ci l'imson qu'il
a devant lui une colletion de bric à brat.,

Afin d'être certain que toutes -les personnes qui pas-
seront devant vos vitrines se rendent un compte exac~t de
ce que wvous annoncez, il faut que votre étalage sot simiple.
Bornez-voua à exposer une seule catégorie dNî.Ticlea dans
chaque vitrine, par exemple, des fers ou des éventails élec-
triques ou quelqu'autre article qui s'en rapproche, tel que
des cafetières ou des grille-pain. Rtâppelez..vous que c'et
ne que nous comprenons le plus facilement qui nous inté-
resse le plus; nous sommes disposés à ignorer (exceptë si
nous y sommes forcée) tout oe qui requiert de notre part
un eff ort d'interprétation.

Les marchands

Lorsqu'un marchand place dans ses vitrines Un éChan-
tillon de towi les articles qu'il a en magasin, il"n'a 'Pas
beeoin de faire de changements, excepte dans le cas où il
-reçoit de nou-velles mrnhandi8es. Le réeutat est que le
même étalage reste dans les vitrines jusqu'à ce qu'il soit
coniïplêtenient défraîchi et ait perdu de sa valeur au point
de vue apparence.

Mais lorsque chaque étalage est réservé à un sed item,
il faut faire de fréquenti changemnte POur Y PlacRMtu
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lespart,-ide qui entrent dans .chaque catégorie. De plus,
'vu quoi génral e pgaot'n'examine qu'uneseule foie un

«aaedanE tOffs se 6M i il regardera une seule foisYantvezoent chacun des étalages. -nutpuimporte

~ l~oeIje de loie qu'il paera devant cette vitrine, il n'y
f'î1t attention. lai il' re'maxrquems imméôdiatoement

\hq changement qui y aura été apporté.
De sorte que pour forcer cette attention, qui est un des

points eentiels de, l'annonce bien caMnrise, à se répéter,
'il fàut de toute nécessité faire de non"reux changemnents.
Domns les quartiers où les mêmems personnes passent tous
les jours, ces changements doivent être faite toute@ les se-
mainies..

Hauteur des objets

Un. marchand d'appareils électriques place gênérade-
*ment ses marchandises sur le plancher de ses vitrines. Les
magasins à rayons et autres qui ont étudié série'usement la
question des étalages ne le font jamais.' Où doit-on placer

*un objet que l'on -vent -mettré en *évidence ? Au même ni-
veau que le@ yeux de la peisonne qui le regarde. Par con-
séquent, c 'est là qu'il vous faut -placer l'arthkle princiýia1 'de
votre étalage et non pas sur le planiche r où il est difficile à
trouver-et où il est entièrement caché, lorsqu'une ou deux
personnes se tiennent devant la vitrine.

Tonu 'les'étalagistes'professionnels ont à leur disposi-
tion une série d'appareils qui leur permettent de placer les
articles à la hauteur où ils peuvent le mieux être vus.

Mais on voit rarement de ces appareils dan&a ]a de-
* vatu'e duzilocrh~en.Ce n'est- paqu'i-ls coûtent cher,

ýcar poux quelques dollars on peut en avoir une série qui
durera toute la vie.

Faute' d'appareils, on peut totutefois construire des
supports avec de8 bottes et du carton et sile carton est
beau. on peut en faire une des parties les iplus importantes
de, l'étalage.

Draperies

Il faut généralement un peu de décoration pour oh-
tenir un beau fo .nd, donner du cachet et dérober au regard
les bottes que l'on> emploie pour l'étalage. Dans le cas où
les marcandises, sont suiffismment; attrayantes 'êt -inté,-
ressautes par elles-m&nesý, cette sorte d'étalage n'est pas
néessaire. Mais il est d>uteux que de tels é'aiges'soient
les plus avantagex pour, les . électriciens. Est-ce qu'une
femme s'intéresse personnellement À. un fer électrique?
Vitisemblabloenent non., Tout ce dont elle s'occu!pe est de
savoir ai ce fer. est commode, s'il lui épargnera de l'ouvra-
ge et du. t;enqx, etc, D'où il. sen ouit~ qu'autant que posai-,
Mel, les -étalages' de trMens doivent surtout montrer
le «côté -pratique deo mare-handises, parce que cela, su"sci-
era l'intérêt du futur aceteur, ce qui constitue tout le..se-
--et d'une annonce bien faite.

On peut Bi on le veut, caire des étalages wonpliqiiés
et; diapendie=i mais tels ee'et pas nécessaire.

On peut imaginer et disposer en quebque minutes un
étalagé vraiment intéresst et ne nécoositanit Tu d>aji'p-
refis qpéciuiL.

Les vitrine@ purement décorative, comme ce de
Pâques et du jour d"Aldds de Gr'&o ne- isppo"t~t p.-i
grand chose au point de vue ventee, mais elles intéÏewent
et attirent le -publie et augmentent le .prestige du tasin.

C'est .par se@ -vitrines que l'euX jupg' un magéain et
deux ou trois beaux étalages par an-née ui auront. coùtk dii
tra'xail et de l'argent finiront probablement par rapporter.

L'emploi des pancartes

Dans la *plupart des vitrines il est inffispensable de
placer des pmSrbTes indiquant les raison@ pour leêueles
le publie doit adheter les imarchandises en montre. -Quelles
seront ces raisono? -Cela dépend'entièrement des conditions
loca *les. Il peut s'agir deà 'prix, d'une vague -de. chaleur ou
de froid ou de mille autres causes. Quelles qu'elles soient
elles 'ne peuivent s'appliquei qu'à lu. localité migme. Bl est
donc indispensable que l'étalaiste ait à sa diâpoSition une
mkthode'quekonque pour liréparer des pancarte. Il eEt
cependant prWérable qu'il apprenne à les faire luieAwn..
Les fabricants de pancarte-, travaillent bien et on -pont
avoir recours à eux, mais tout cela ne vaut 'pas la pan-
carte écrite au moment de s'en servir, de façon à ce qW'ele
S'adapte aux conditions dans leoqueileb se trouvent les ache-
teurs en persipective qui examinent les marchandises à ce
moment-là.

Si vous mettez en montre des mnarehmsdises antoncW-
dans tout le pays, n'oubliez pas danis l'étalage le nom et
la marque de fabrique du manufacturier. orsqu'un annon-
ceur dépense des -millierg de dollars en annonce%> il le fait
dans le but de pousser 'les consonimnteurs à atteter offl
marchandises. Quel est celui qui* retire de cette annonce
un bénéfice direct et inmnédiat? Yz)n pas l'annonceur-il
ne vend pas au conLsommateur--mais bien l'e détaillant.

L'annonceur crée un désir pour certaines marchandises
de sa fabrication. Ce désir -aide in&vitablement la vente gi
l'oni sait en profiter, et si l'annonce dudétaillant local
8s'enéhine bien a've cellé du manufacturier. Celui qui
agirait autrement manquerait une belle occasion d'wug-
moenter -on chiffre d'affaies.

*Tous les manufrahiiriers qui annoncent -fournie 'sent des
pancartes ainsi que toute autre réclame dont le but prix'-
cipal est de faire de l'*étalag et de l'aninonce un tout et de
changer immédiatement on ventés le désir créé préexxi-
ment par lanne mais probable ment oublié 1e~osi
renient. Leé achn qui ne lisps voir à ses ache-
teurs en. ppaj cti-v e, par - lentremise de sa 'vitrine, qu'il vend
.le? marchandises de tel -ou tel -mnufacbuTier coinmet. une
errur impardonnable.
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Le Cinématographe et la Publicité
ipublicité par l'écran cinématographique est bien

licité idéale, la publicité de l'avenir.
et "appel irréei"tbe" ai sur toutea les autres for-
.e publicité l'avantage exclusif et incontestable
compris dans toutes leu langues, d'être entendu par
m grands comnme par les plus petite parce qu'il s'a-
surtout aux yeux.
1 importe donc et avant tout que le "rébus" projeté
écran soit intelligible pour tous, inénbe et surtout
les intellets les plus obtus.
,ela ne signifie pas, cependent, qu'il doive verser
la trivialité. Entre l'énigme trop savante et le rébus
,rênment vulgaire, il y a place pour des devinettes
umelles et sentimnentales, pour des intrigues dont la
e soit assez transparente pour être pénétrée et aper-
.jr les esprits 'les moins sagaces.
Jusqu'h présent nous avo~ns envisagé emelusivement
i artistiquedela question et nous nous sommes efforcée
echercher les qualités esthétiques que d<xit réunir le
i Publicité Dur confquérir, le grand public cinéma-
aphique; crest-lassurgnent le point dominant de la
,tion et la garantie du suoeè.
Mais, en somme, nous n'wons traité la question que
iun seul aspet, sous une face unique: la présents-

1 au, -public.
Certes, ce n'cet pas la moins importante, on en con-

adra, maiLi elle intéresse surtout le Pub licit aire qui,
,nt peut-être d&couivert la formule résolutoire à tra-
s nos simples ét- modestes suggestione, sera, tenté de
,rier, tel Archirnède, -parcourant tout nu les rues de
racuse: "Eureka I Eureka 1"

Mais l'annonceur, lui, que nous avons certainement
)p négligé jusqu'à présent peut ne pas comprendre le
ec: il restera figé et ahuri devant cette exclamation,
idemment. enthouâiaste mais trop ckseique, sans être
>ur cela convainicu qu'on a trouvé le moyen de ne pas
der 50o1 gousset imipunénment.

Iannonceir a'droit pour aussi séduisantes qu'elles
uissent être, à autre chose qu'aux garanties artistiques
ue -peut présenter oe aode de pulicité spécial: il est en
roit d'exiger également des garanties znatéiies«.

Ua publicité journalistique, à ses yeux, emprunte
nomse de *leuir à la présentation dil-iême, qu'à son ti-
,age et à 'as, qualité de ses lecteurs habituels.

Ce sotlà a*~ des déductions faci1emeuýt assimila-
âles à l'annonceuLr le minm initié.

,-IYae1mr il sait pou'voir exiger et obtenir la justifi-
eaion dû tirage global, -de la -vente au nvmnéro,' des en-
vois aux abonn&, ebe~, etc.

Et c'est peut-être Rla simplicité môme de cms conjectu-
res et des. preuves qui pe~uvent lui en être fournies, qui
font préférer à plukieurs annonceurs (quelquefois excînsi-
vSniet j d'autres), c~e mode de -publicité trivial et rebirttu.

Il faut pourtant bien reconnaître qu'oen cette matière
plus encore qu'en toute autre, ces considératione, à la
fois simplistes mais substantielles, doivent prévaloir aux
yeux de l'annonceur qui est en sonmm le payeur. Billes
sont légitimwe et méritent d'être examinées avec atn-
tion.

-Nous pouvons sans crainte affirmerf, d'ores et. déjà,
qu'une entreprise de publicité de ce genre, qui réaliserait
exclusivement l'idéal en matière dNiart ciné&matographi-
que sans se préoccuper, ds garanties niatéridUes à fournir
à l'annonceur ne remplirait qu'à moditié le but rediendié
et serait vouée à l'inmSuocé.

L'organisation matérielle, c'eet-à-dire la comamercia-
lisation du Film Publicité.. constitue donc un chapitre
spécial et non pas te moins important de la publicité ci-
nématographique.

Avant de prendre toute décision, avant même de s'inx.
téresser -a titre du scénario dont sa mnarchanise 'vas faire
tous les frais (c'est bien.le eu de le dire) et au pat.hétique
de l'intrigue que le libret.tiste aura 'brodée auùtour, il
s'inquiétera de connaitre la longueur dut film, la d'urée de
la projeotion, du nombre de cinémas où il .passera, de la
inuftitude dhiffrée, très approximativemenit, dee specta-
teurs qui seront impressionné par l'écran révélateur du
produit mirifique ou de l'article inimitable et inédit.

Autant de données concrètes qui lui permettent dé-
jà de peser et de meourer 'la puissance du rendement de
la publicité qu'on lui offre.

Mais oe»n'est -pas tout.
Sqa nature mercantile et... méfiante, pourquoi ne pas

l'avouer, nie sera pas encore satisfaite par cette énumé-
ration pourtant probante et mathématique.

Il voudTa. connaître les moyens de justiiation qu'on
pourra lui fournir, le a échéant, FOUT -pouvoir se rendre
compte -de visu que ces données numériqueà sont bien ef-
fectivemient réalisées.

C'est pourquoi une entreprise de publicité cinéma»--
tograpliique qui veut conquérir la confianoe de ses clients,-
doit organiser son administraition commaerciale et, plus
spécialement, son service de contrôle de 'la façon' la plus
simple, la pins claire et la -plue pratique.

il faut qu'à 'la demiandie de justification qui-lul se-
mi faite, elle puisse répondre par un faisceau de preuves
indiscutables.

Vodci, selon nous, le dosser justificatif qui peut
donner satisrfaction à l'annonceur le (plus exigeant:

I. Le livret du scénario;
2o. La reproduction epotographique du film;
3o. La lise dtes miles cinématographiques das les-

quelles il doit être -projeté; ,

40. Un tableau de roulement par jour, par senq1n,. i
par quinzaine ou par -mois, selon le casy,des ciéxnms-oi
ildetasi;.',



90 .
bo..Un exemplare, dûment sigr6 par limpresaric

et l'entrepreneur oit le kueu de, films (la Ioeatioti étant
gratuite), &u programme de chicun des cinémas -où le
filmn a été tourné et sur lequel il doit figurer;

6o. Enfi, un nu emaieurs duplicatas des rappore
de l'inepeteur du contrôle.

Avec un dossier d'une authenticité aussi rigoureuse,
M Société de Publicité cinématographique n'éprouvera
aucune peine à con-vaincre son client de la réaisatioin
etff"tve de ses enaemns

& l'on considère de sang-froid toutes les données d'u
problème cin"mtographique qu~i se posent quand il s'agit
de l'adaptation de l'écran à la pificité, on comprend
mi pourquoi nous faisions des réserves qua.nt au dan.

ger que Pouwvait courir "ctte adeptàtion entreprisepar- dei
mnaina sacrilèges.

Vouloir aller l'art au com.merce, sans nuire à l'ins-
piration et à la 1esuté supréme, c'est entreprendre une
oeuvre remp~lie d'enkûdhe et de dangers.,

-the sociét& de Publicité' cinématographique ne -doit
pas confondre le service artistique avec le service commer-
cial.

Ohacun des deux doit être autonome et administré
pur des compétences ad hoc.

J. sabatié.
(extrait de La Publim,,Q)

INTERVIEW DE K. WALTER BERRYPRESI.
DENT DE LA CHAMBRE DE COMMERCE
AMERICAINE DE PARIS.

De L'exportateur Français:
.Parlant au r4dac teur de cette revu-e, M. Walter Berr)

s'exprime en ces tezmee:
"Vos agents commerciaux doivent avant tout s'inspir

les besoins et dgs goùte de leur clientèle et s'y plier; s'en.
foncer dans la tête que les produits à placr sont destinés
au -consomma'teur alnériKuain, eD3lusivement américain; que
ce produit est -un instrument de propagande et d'expa.ns-*on.
Il est néewsare que le client d'Mnérique acquière la oer-
tirbue que l'article est fa it à son ,i!ntention, pour lui, afin
qu'il lui duvienne familier et qu'il s'en créé le oeoin.

'Pour cela, il faut enultiplier commis-voyageurs ou
rerésentants, afin de conLuatre par le détail ce qui e--t
exactement demandé, éviter ainsi -les errSnents et les per-
tes de temspe. Cerbecette méthode exige de frais élevés,
une mise de fonds considérable. Mais après avoir smé,-on
récolte, et lés profits retirés eonxpnSent largement les . S-
crifice dui début.

9iIe Chambre de Conumerce ambrik-aine -en France
s'efforce de soutenir l'indusltrie et le commerce français en
leur prourant de s commiandes aux F,{ats-Unis. Lme rels-
tions d'avant-guerre étanit suivies à nouveau, il inlote
de lu étendre encore en ou'vrant de nouveaux débouchés."
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LA MA.ORITE DUS DELEGUES VEUT"LE
LIBRE-ECHANGE

La Uonféoent-q finê'cère internationtéle qui se tient
présentemient à Bruxelles, Belgique, sous les aùspices de
la Société des Nations a étudié la question tarifaire. On a
rarement mentionné les mote "'libre-échange", mais la dis-

*cussion générale tendait à faire disparattre les barrières
1tarifaires.

Le Japon s'est déclaré en faveur.- de la liberté comn-
mierciale. Il veut la -liberté de l'échange. M. Bell, le délé-
gué anglais, a ouvert la discussion en disant que les* peu-

1pies des différents pays devraient conmmercer librement.
U L délégué d'Espagne se déclare aussi en faveur. de la

v plus -giande-ý 'liberté -come'rciale. -Ue dlégué, des' Indes
s'abstient et veut 'laisser le règlement de cette question à

*chaque pays. Le délégué de l'Italie va plu loin que tous
les autres et dit qu'on devrait. faire 'la répartition' inter-
nationales des <matières premières ainsi que des vieé et

*du charbon.

o-

DE LA TECHNOLOGIE MECANIQIJE

De L>Eaportcieur Français: Ch. Faro=r.
L'industrie autcmn"ile, qui date de vingt-cinq- ans en-

viron et qui s'est étendue dans tou>s les paye indnoetrieIs du
monde entier, a été triturée par tou les génies hSnains.

Dès le début nous avions des appareils incomplets mais
relatiivenent simnples, portant en eux -le grosses fautes in-
hérentes au beSoin humain de réaliser de suite pour jouir

Or, actuellement, on a les résultats bien bupérieurs,
ave des machines bfen plus compliquée, il est, vrai; mais
le besoin d'aller vite et de réalisr n'a pus laissé le tenmpb

*de s'apercevoir des -grosses fautes d e coneption qui sont
et reste ront longteznps copiéer, servilement.

Dès le début nous voyoni des engrenages partout et
de grosses dimensions, .partout la manie des engrenages s'a-
joutant à d*sutres engrenagn.. Le progrès'de la mnétallurgie
a permis de les réduire et de eonstruire des 'pilèce Plus ra-
tionnelles.. . .-

o

MEILLEURE -PRODUCTION DE GRAPHITE

'Les annes de graphite font pTre1ve à prémet de plus
d'activité après le calme relatif de plus (l'une année., Les
mines dé la Queliec Graphite Company ont été réouvertes et
les moulins ont été comnplètement remodel&. E y a actuel-
lement une plus forte producition de graphites ýau1 Canada.
Les extensions aux -opérationsa de manirfacttrre.qui sont
projetées en ce moment ,conïpreènnent i.ýa production. de
graisses-de graphite, de .poli . fourneaux, d'éleetrloes et de
pex1tufes.
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Sommaire du Commerce Extérieur du C3nada
POUR LES DOUZE MOIS FINISSANT EN AOUT.

1918 1919 1920

*IMPORTATIONS POUR CONSOMMATION.

MarchandispoM alê.........
Marchandises en franchise. ..........

Totaux des importations de marchandises. ...

* 516,484,137
* 386,373,813

* 902e857,950

Droits encaisse...............15.5,502,162

EXPORTATIONS.

Totaux des exportations étrangres....

IMPORTA TIONS PAR PAYS.

..1,334,972,342
*......41,190,665

.1,376,163,007

537,000,391
335,267,503

872,267e894

155,477,445

1,241,615,581
59e812,587

1,301,428,368

850,743,841
445,408,523

li296,152,364

210,825,984

1,219,523,896
37,918,443

1,257,442,389

A.utralie'.................
Indes Orientales An4aiew............
Gujaneng%4iie...............
Afrique-du Sud Anglais............
Indes OccidenWaes A.nglases..........
Hong Kong-..............
Terreneuve..............
Nouvelle-Zélande-.............
Autres pays de l'Empire itanique*........
Rêépublique Argentine.............
Belgique.................
Br"si..................
Chine..................
Ouiba.................
France..................
Grèce....................

Japon..>.................
Pays'Bas.................
Etats-UYnis,................
Autres paeétrangers-...........

EXPORTATIONS PAR PAYS.
(Produits maadiens seulement)

Royaum,-,Uni.... .... .... .... .... .... ....
Australie.................
Indes Orientales Anglaises.........
0 uysneiîAnglaiee...............
Afrique&ud Anlaise..........
ImdesOccidentales Anglaises........
H{ong Kong................
Terreneuve..............
Nouviefle-Zélande...............
Autres pay de -l'Empire Bitanique......
Répullique Aretne.............
Belgique............'...

Chine..................
Cuba.............. .

France.. ................
Grèce..*. . . . . . . . .

Italie....... . . . . . .

Japo.... . . . . . . . ..

Pays Bas...............
Ettpjia............
Aure paye étraners. . . . . . .

70,906,189
2,581,390

17,435,081
5,441,425

982,745
7,992,753
2)267,861
3,131,193
6,334,905
1,859,269
1,070,821

7,170
775,845

1,771,345
1,803,713
4,268,379

19,386
666,131

13,942,220
713,872

742,376,526
16,559,731

687,787,224
11,440,837
3,341,83

* 2,511,012
7,215,843
8,762,496

* 754,305
11,368,392
4,959,153

* 2,17t2,032
* 1,917,378

2,660,497
2,677,365
2,875,729
4,002,615

*136,967,835
* 7,475

* 5,993,170

2,238,330
419,413,807

76,690,228
4,599,824

13,647,253
8,140,5»5
1,095,357

10,337,756
1,667,719
2,580,254
5,506,777

738,914
14224,478

13,12,8
1,868,620
1,377,763
5,285,708
4,420,078

78,6u.
-487,155-

12,266>478
782e29

692,606,973
27,352.002

575,697,918
13,1,14,016

5,023,117
2,367,707

11,300,536
9,720,616
1,001,90,6

1.2,362,507
6,332e,21
6,530,556
5,677,431
4,1-23,068
2,980,834
2,696,324
5,817,742

84f497,020
4,533,M2

19,339,930
10,724,773
2,064,290

430,585,441
25,123,901

1206e107,122
1,641,852

19,104,007
6,993,422

578,712
16,519,227
4,760,486
2i840,578
4,130,364
1,407,841
4,378,875
2,963,486
'2,619,192
1,802,814

83,661,U64,
18,670,509

943,229

3,237,179
904,115,829
42,616,766

393,991,917
'13,515,881

6,022,900
3X1254

11,456,709
12,216;015-
1,994,514.

18,604,062
9,399,984
5,094,27à
6,074,314

40,843,894
3,189,262
7,618,429.
7,166,256

48,010e875
87,209,872
24e25,481

8,278e007
5,968,274

49,868,8232,
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PRINCIPAUX ARTICLES DE PRODUCTION
CANADIENNE EXPORTES DU CANADA

POUR LES DOUZE

1918

MOIS FINISSANT EN AOUT.

1919 1920

Aniniaux vvît................
Beurre....................b

Fromage.

Vétenicnts.............
Charbon..............

Autre.4 explosif,. .. ........
1>oi.soi..............
Fourrures..............
G rai n-Avoille............

Autres grains. ........

P'eaux...............
Cuir................
V'iandles-Ba-onl et jambhon........

.. ... ... Lb.

.. . .. Ton.

Bois.

là

Bou.......................lib.

V'niane,4e co<nserves. .......... Lb.

Porc..................lb.

Autre, viande.,.
Métaux-

Aluiiumiii, lingots, etc........

Asbeste..............

Laitonu (vieux et (le rebut).....

Or..................
Fer et acier...............
Nickel.................

21,639,161
4,264,133
1,837,578

181,103,373
39,673,471
13,486,221
1 ,443,999

219,037,469
30,981,927
33,497,250
10,281,651
25,307,183
19,62?8,550

249,972,406
8,085,18()

12,214,396
7,916,520

13,342)566
152,958,021
47,562,988
97,636,052
15,556,578
7,016,393
2,148,557

15,027,097
$ 4,436,808
$ 1,112,804

Cwt.

Ton.

Cwt.

*cwt.

Arget........................Onces

Lait et üeine................ $
Papier à iimnprezsiou...............Cwt.

Autre papier. ............... 8
Caoutchouc*..................
Graines de lin. ................ Bois.

Textiles.....................

Véhiule-Auos...................Nombre

Pièces d'autos..............
Farine de blé. ................. Bn.

Bois:
Non, iianufaeturé. ..............
Manufacturé,-

Pulpe de bois. ............. ce.

Autre,- prodiiitq manufacturés.........

224,167
7,621,051

140,742
7,118,392

311,179
3,659,5M8

21,581,639
13,014,2-43
44,143,204

887,98 1
9,6971,030)

21,435,472
19,692,683

7,268,373
12,853,402
36,63 1,330

5,155,122
3,503,895
3,854,626

13,315,834
19,920,454
12,279,867î

8,197
3,692,764
1)295,353

10,826,I633
113,560,219

63,482,717

11,278,810
30,497,690

7à4,737

40,347,781
17,537,097
8,054,170

132,709,022
35,151,354

9,099,457
1,551,024
9,105,276

146,660,4.15
28,401,1!93
39V05,101
16,824,285
13,679,351
11,325Y969
59,206,t7 7

136,037,029
10)057,989
15,380,722
11,258,110
12,512,074

200,472,580
66,949,981

138,248,298
28,936,393
12,343,290

;),362, 122
29,275,156
9,103,524
2,307,117

120,116
3,912,801

129,123
8,891,993

73,4.60
1,039,931

16,565,700
6,068,598

67,920,206
520,566

9,502.539
16,641,305
1 6,882,2rS
8,610,114

13,141,614
43,851,295

9,174>360
7,453,768
1,197,572
5,467,449

16,126,911
12?,439,383

16,107
9,553,027
2,912;825
9,672,290

103,647,516

71,560,686

10,844,236
32,096,906

1,849,877

43,366,619
18,023,162
10,278,060

134,547,081
38,297,375
10,530,330

2,766,571
18, 107,08 1
1,449,508
2,797,006

40,419,012
18,990,594
15,355,933
15,895,474
653,N25,917

175,271,606
13,551,08!)
21,869,859
16,7-15,17-d6
16,329,001

149,021,700
414,410,307
972994,600
16,743,437

1,406,727
623,495

5,019,600
1,247,403
3,128,552

251,550
7,583,053

178,801
11,478,963

65,171
900,801'

14,447,729
5,2-31,421

61,687,314
554,166

11,037.644
11,336,391
13,175,735
10,688,018
15,172,162
63,245,207
12,646,816
114827,638

861,082
3,983,094

20,152,642
16,539,838

25,556
17,044,587

2,391,715
5,57 2,688

61,290,877

123,490,883

18,546,883
64,082,237
4,015,001

Totaux des prin-cipaux articles er~poàé.. .. ... 1,334,972,342 121656112952,9
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PEINTURÉ VERNIS
Faites savoir à vos clients que vous vendez

La Satisfaction du Consommateur
Aidez-les à résoudre leurs problèmes de peinture, imitez-les à venir en

causer avec vous.. Soyez prêt à soutenir vos suggestions et vos recommanda-
tions en tenant la meilleure peinture que vous puissiez obtenir, la peinture que
vous savez devoir donner satisfaction à vos clients.

Le consommateur satisfait est votre meilleur réclame; elle vous procure
non seulement sa clientèle, mais aussi celle de ses amis.

La ligne de peintures et vernis de Jamieson a donné la satisfaction au con-
sommateur depuis 1858 et ses mérites font journellement accroître sa popu-
larité. Joignez-vous à la liste des vendeurs satisfaits de Jamieson, les hommes
qui s'enorgueillissent de tenir les meilleurs articles dans leur ligne.

UN PROTECTEUR QUI EMBELLIT TOUT CE QUI EXISTE SOUS LE SOLEIL.

R. C. Jamieson & Co., 1
Fondée en 1858.

P. D. DODS & CO., LIMITED, Propriétaires-exploitants.

MONTREAL,

imited

Vancouver.

En écrivant aux annonceurs, si vous mentionnez le "Prix Courant", vous vous assurez un maileur service.

Calgary,

à
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'r STITUT

Eoon*

f. f
LÀ PUi exces.lf et prohibitif des shelacs

a cr6 omn demande pouir un uiatitut sair
et économique.

jLà' p1Us, grande organisation de chimie
.Iud»Ust4e du monde a produit KWIC-LAC

elfe et. KWIG.LAC s'est affirmé
Connu un substitut sir et économique dpu

uhelac ourtout genre de surface; il est
riP6de gommne spéciale, dissoute dans

l'alcool dénaturé. Il -a toutes les canacté-
ristiquées du shellac en séchant et quand il
est sablé, à ne gomine Pas..

BILANCE ORLANGE
s ont membres de àa'famile deu finis architecturaux de Flint et pos-

s&en la -même hautie qualité qui' -caractérise -toma les produits de
Flint, qOr sont -faits. su.ivants des formules éprouvées et essay6es
dans notre usine moderne de Toronto.

Ècrivez. aujourd'hui pour avoir notre prospectus intéressant sur
le finissage du bois, et demandez notre proposition d'agence.

VERNIS ARCHITEC-,
TURAUX "ýFLINT"

]Fleziflnt Fini Bztdrleur

o]Flezlfllnt Fini intérieur

'Fleziflint Vernis à Plancher

Flexiflint Vernis mat

Fleillin Liquide -pour, boncher,,
les fentes du bois. :''

Filezitlat Vernis pour finir et'f rot.
ter les meubles

planeo

TFLIN YARMSH & COLOR WORKS 0F CANADA,
Linîited

SIEGE SOCIAL« MONTREAIL

Haflfax~ Toronto, Sudbiary, Winnipeg, Vancouver.

OULEU
îw
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La récolte abondante est un gage de prospérité pour
·le Marchand-Détaillant

* De toutes les parties du pays des rapports nous sont efforts a senti se développer en lui, en même temps que
parvenus journellement de la magnifieence de la récolte Faisance gagnait son fôyer, un désir de vie meilleure et
de cette année et cette information que tout confirme est plue confortable. Lui qui se privait de tout ce qui 'é-
bien de nature à réjouir le marchand et à lui faire en- tait pas le nécessaire et lindispensable, qui considérait
trevoir un avenir commercial brillant. presque sa ferme comme un camp-volant dont lembells-

Pays essentiellement agricole, le Canada ne saurait -Qment lui eût paru du gaspillage, éprouve avec l'amé-
bénéficier d'un état de prospérité si -les récoltes qui sont 'ioration financière de sa situation, le violent désir de se
tout l'espoir et l'actif de la majorité de ses habitants ve- fier au sol qui 'enriéhissait et de rendre plus habitable
naient soudain à être compromises par des circonstances et presque coquette la maison où il pait ses jours n.
indépendantes de la volonté du cultivateur et si elles où s'abritait sa famille croissante. Il comprit que le per-
montraient des résultats désastreusement défioitaires. fectionnement dans l'élevage, que l'application du pro-

Au Canada, comme dans la plupart des pays nou- grès dans les instruments aratoires et dans les méthodes
veaux où l'industrie manufacturière n'a pas pris le dessus (le culture pouvait grandir la valeur de son établissement
sur l'industrie agricole, c'est-le-eultivatteur et sa-famille fermier et lui valoirdes récoltesplus abondantes et Var
qui sont les principaux agents de suocès du commerce tant, des ressources plus conséquentes. Il se rendit comp-
domestique et plus le fermier gagne d'argent sur ses te que la générosité productive de la terre canadienne
terres, plus son pouvoir d'achat augmente pour le béné- était inépuisable pour peu qu'on prît les soins nécessaires
fice du marchand -local. On comprend dès lors que la il en assurer le rendement intensif. Il sentit en lui le
capacité de la récolte soit en quelque sorte le baromètre besoin de vivre d'une vie sociale au lien de rester isolé
du commerce et qu'on en suive anxieusement les dévelop- sur pa Ierre comme un 'mite; h comprit que sa petite
pements dans un esprit dlintérêt personnel qui ne saurait famille ne devrait pas dépuiser en un brutal dévouement
éehapper à personne. sans avoir les compensations d'une vie agréable seme

Depuis le commencement de la guerre, il faut recon- ie plaisirs légitimes et d'agrémente en rapport avec sa
naître que le Canada a été un pays fortuné 'pour les culti- Pituation. Et cet heureux changement de mentalité pro-
vateurs. Terre de production généreuse, de récoltes abon- duisit le fermier moderne qui sans rechercher le luxe exa-
dantes, où le labeur n'est jamais infructueux, notre pa- géré nen montre pas moins. un goût non déguisé pour
trie a vu les besoins de lEurope prendre le chemin de nos en train de maison confortable qu'enviaent bien des ci-
êlevateurs à grains et y puiser largement pour combler tadins. Ce fut la manne commerciale qui -vint activer les
les déficits de production qui se -manifestaient dans les ffaires des magasins de campagne. A i l leure présente
Pays belligérants. Suivant la loi de l'offre et ja demande le fermier n'est plus un demi-sauvage quton ne voit qu'une
l'os céréales et denrées ont pris pendant ces nnées dou- u deux fois l'an. néc est un petit propriétaire cossu qui
,ureuses .une plus-value remarquable dont 'le cultivateur ne dédaigne pas de descendre "en ville" une ou deux fois

a été le preïmier bénéficiaire. (a situation du cultiva- parsemaine et d'y emmener toute sa smala, femme et
teur s'est améliorée pendant oe laps de temps, de pénible enfants pour visiter 'les magasins et y faire les multiples
et Précaire qu'elle était autrefois sa position est devenue atats qui rendront la vie plus agréable & tout le monde.
lvantaieuso et ùucrative. Il s'en est suivi une période Il est un fait avéré, à cprésent, c'est. que le fermier d-
le transformation duns nos districts ruraux. là cfltiva- pense largement, et que lorsque les récoltes ont été bonnes
tour qui était au-trefois âpre à'lbesogne et qui .garditntquelles se sont bien vendues, il n"hésife pas à s'offrir

evec avarice gargentu qu'il gagnaitel au gprix de ai po edr
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On conçoit dès lors la signification que -peut avoir
une bonne récolte pour le marchand de. campagne, et
certes, il peut se réjouir, à bon droit, cette.arnnée de re-
garder l'avenir avec, confiance car. dans. tout le. Canada,
la population fermière a été gratifiée de la plus' a bondante
des récoltes qnu'aient enregistrées les annalle. agricoles de
nôtre pas.

RESUME, DES REGLEMENTS DES NOUVELLES
TAXES **

Les changements suivants~ prenpent éffet le 1pr

TAXE DE LUXE

Les détiàillants 'dbivènt'étr*e portéurs d'une licence.
Taux de la licence 82.00. Le numéro de la licence doit pa-
raitre sur toutes les commandes. Les maichîndà de gros, si
su-jets à la taxe de vente, Payent un taux de' licence de
$5.00, sinon de $2.00. Péna>lité 81,000.

Les timbres à emnployer peuvent s'obtenir au départ&-
ment du revenu de l'intérieur, aux 6bureaux des douanes,
aux banques.

On doit remettre à l'acheteur desfiohes montrant la
taxe siiparément. Le vendeur adoit -fixer é.la fiche de vente
justifitatiTe.les timbres suffisants pçauT, çouvrir. la taxe;
les tiffabM ensuite dldi-vent être perforâ. Pépalité: une
amende de dix fois la taxe. non. eayée. Mininin mp$0.0

Les perforateurs sont prêtés par -le çGouvcrement-
c'haund'eux étant n'uméroté.&." ,1

Le défaut d'avoir ýun: approvisionnement de -tiimbres
en mains n'est - âs- -U-ii -~~ ë pokýur_ le ýiion-piemènt- des
taxes.

La boxe est enea.issaele* au imoment de la v#nte par le
manufacturier et pai les jobbers;- ou sur* in'prtatoi, paya-
ble chaque mois. Les livres doient refÏ* eijdlta à l'exa-
men des inspoeteurs. Tous les'conipteè dbi1éntý êtrè gardés
pendazit deux an.'

Les manuÈ,acturieis et marchaindi de gros doiv'ént four-
nir à l'acheteurdes factures &rites montrantla taxe (les
ventes9 séparément.

LA TAXE DES-VENTES

Les manueactutiers ne peuvent absoit'br qu'uIne par-
tie de la taxe des ventes. Si elle et -de 2 pour 100,, le mna-
nufacturier peut dmNrber,.l pour 100, *et montrer 1 pour
100 surIs .factu:re.

Sut *les exportations.-4aa taxe des ventes est applica-
-ble sauf sur les ventes et livraisons directes à* un acheteur
étranger.

Des escomptes commerciaux sont Éflou&s pour fins.
de.-taxe d'aocise.

La taxe pâyée sur le montant de l'escomipté dit conip-
tant 'peut être créditée danm le prochain* rpport d'e la taxe
si *fait dans les 60 joôulE

La taxe des ventes sur lei3 importations doit être cal-
en-lée sur la vyaleut des im~portations, douane payée. Si la

*marchaSdise est sujette à la taxe de luxe, la taxe des ven-
tes ne doit pas être encaissée su le montanit de la taxe de
luxe.

CRAIG NANT UNEr CHUTE DES PRIX, CERTAINS
RAFFINEURS DE SUCRE FONT APPEL AU
GOUVERNEMENT .

Oraignant que la chute des prix du sucre aux Etats-
Unis ne soit suivieed'une dégrnpoJ,ýde similaire an (anada,
certains. raffineurd capî ;ont fait appel au gouverne-
ment pour- qu'i pi-ns action afin de protéger leur mar-
ché et de les préserver deeý,ppleo. Le prix du suire descen-
du au= Etats-Umis.à onze cSjts la livre peut usturellement
avoir pour résultat ie8 erqport«tions considérables au Cana-
du où le prix des raffin .euTs est de 19Y2 cents la -livre, avec
5 pour 100 d'escompte aux acheteurs au. wagon.

Les douanes. eanadiennes'font l'évaluation des mal-
chandieepour la. douane au prix 'de gSro eryalant dans le
pays d'où elles son 't erpo;tées. .11 n'y .a pas d'exeeptions
Pour. les cas isolés de réductiojâ de prix . De même la clause
"ianti-dumping" ee la. lo>i de@ douanes prévoit que les
comnmodités ne doivent pu ktre vendues atu, Canada à
moins dle quatres1cinquýmoe du 5prix du marché d'où ces
commodités, sont exporté", COette prévision a été, appliquée
d cans, le pues pour, empêcher lçë Etats-lTuie d'inonder le
miarché canadien. de eucre t bon .marché..

Les raftnuz canadiens, s'efforcent. de 1prendre les
mnes.rm , néeýsaires popr .fairae.face. à la présente situa-

*tion. Ils aubirq.ient, -parait- il, àespertes considérabces d'une
chute des-piix, -car- une-grande ipartie, de-leur-etock-actuel
coùte plus q4e le, nouveau prix 4es Etate-U1nis..

Une -d6éýation représentant les prinqipalve raffine-
ries de l'Est, et accormpagnée deM. W..- F. -O'Connor, an-

*cien membre du. Ti-ibinal du Commerce, s'est rencontrée,
cette semaine, agvec le -premier ministre l'hon. .Meighen
pour discuter 'de 'la situation. Le r&ýultat- de- eette entrevue
n'a pau été rendu public. Comme eoncIugion, cependant,
M. O,ýQonnor est parti pour New-York afin de . conférer
avec les chefs des raffineries des Etats-Unis.

o
DES OBTURATEURS AUX PHARES D'AUTO

Le Gouvernement- d'Ontario a pavAé une loi. à, l'effet
de réduire les accidents d'automoibiles, en évitant l'aveugle-
ment des .j1hareà par 1'adoptoni'd'un obturateut. qui placé
semi-circulairement .permnet de tamiser la. lumière et par
conséquent 1d'éviter'des rencontres- la- nuit. Après, le, 1er
janvier la loi sera 'mise rigoureusèmeit. en vigueur. ce
laps de tem.pas -étant accordaë PO>Ur permettre aux t aut0eno-
Ibilist de munir leurs mathines du dispositif .prévu-

.Il est à souhaiter'que la province de Québec adopte-
pareille -mesure, ce qui 'faciliterait grandement la ciifcu-
lation nocturne et urtflierait"uiie menace dè danger con-
tinuélle.
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Données Importantes
Tiè~res en usage

Les rapports des Bureaux du Revenu de l'nté-
rieur disent que des tim~bres pour la perception des.
impôts sur leà articles de luxe devaient être mis en
usa8ge à partir du premier septembre. On prépare un
plan polir faire un abals sur les, timbres oblitérés
aux magasins où les articles retour-nés sont nom-
breux. Il y a ausi -plusieurs phases de la. question
qui demandent'aitênÎlonet fui. ont caiisé un délai
dan la mise en vigijaur de:ce précédé de collection.

Des timbres du Revenui geront fouràls 'en dé'no-
miniatloi de un à dix Sous inclustverâent, 13 sous, 15
sous, et de tous les multiiples de 10 'sous jusqu'à. ;1.
En plus, il y aura, des timbres d'un, dèux, trolý, c»ua-.
tre cinq et dix ddâars.

.Si une peràonne achète un -article: valant $200
sur lequel Il y'a un iImpôt, de 10 poulr cent ou de $20,
le vendeur devra, poser deui timbres* de $10 sur la
facture *et percevoir $20 de -l'acheteur, les timbres
devant servir comme preuve que l'impôt a été payé.
Les timbres devront être oblitérés de façon à ce
qu'il ne soient pasi employés 'de 'Èoý,eAfl,

Les timbres epos'àctusage auiraient une
valeur égale à c"e des!billetsde'&banuque du Domi-
ion pour un'ý montant égde, et, on. doit alorâ avoir

grand soin d'oblitérer l'ho timnbres ý Pm, empêcher -

quils ne soient levés et employés de nouveau. On
-pourrat-vrasemblablement--faire -usage; -d'un poin-

çon adopté dans oe but.
L'usage des timbres dispensera de la nécessité

de faire les factures en double et 'de faire des rap-
ports *semi-mensueks Lorsqu'ils seront prêts, -ces
timbres seront distribués aux percepteurs et aux
sous-percepteurs des différents bureaux du Revenu
de l'Intérieur et seront aussi placés entre les mains
des percepteurs et des sou-percepteu<s des ports
douaniers,

Règlements des ImpÔts

VENTES A CREDIT.,- Lors'de, la vente des mar-
chandiew à crédit, le.pleini montut de l'impôt doit être
perçu en aMget au moment de la vente.

IMPOT DE 1%j SUR VENTES-Cet impôt est
payé par les fabricant», marchands -de gros ou jobbers et,
à moins qWàJ ne soit absorbé, doit être montré séparément
sur la facture du fabricant ou marchand de gros et sur -la
factu-re du marchand de gros au détaillant.

IMPOT DE 2%o SUR VENTES,-or8qu'i aché-
te diiisetqment du mnanufacturier ox de l'importateur, le

Concernant les -Nouvelles Taxes
détaillant reçoit une facture portant un impôt de deux
pour cent sur la vente totale, bien que le fabricant puisse
porter un pour cent lui-*même et ne montrer qu un pour
cent sur la consignation.

RAPPORTS DES DETAILLANTS--Lo e rp
ports de l'impôt sur les wrticles de luxe doivent être faits
le premier etie quinze de chaque mois au bureau -du revenu
de l'Intérieur dans le district de contrôle.

MOYEN DE FAIRE LES RAPPORTS.-En
attendant que les timbres soient en .umage, Îles factures
doivent être faites en triple, deux copies devant être
employées, conmwn ci-devant, la troisième pour servir de
renseignement au gouawrnement. Dans le cas où une forme
en double est en usage, on peut glisser un papier entre les
feuillesade façon à faire une troisième copie.

FACTURES SEPAREES POUR ARTICLES
IMPOSABLES -ET ARTICLES NON IMPOSA-
BLES.- Afin de -tenir des' rapports exacte, quelques
marchands ont trouvé qu'il était à propos de faire des
comptes séparés pour les factures d'articles imposables et
pbur ceux qui ne le sont pas. Pour les articles imposables
les factures doivent être faites lorsque les ventes sont faites
au comptant ou à crédit. La liste pour le département de
l'impôt doit être en duplicata et avoir la forme d'un ta-
bleau.

DECLARATION ASSERMENTEE DES RAP-
PORTS,-Au bas du rapport produit par le marchand.
au département de l'impôt, une déclaration assermentée
quant à son exactitude doit figurer et cette déclaration
doit être envoyée en duplicata avec les copies de la. facture
contenant les articles imposables, au bureau le plue rap-
proché du revenu de l'Intérieur accompagné de l'argent
on d'un chèque accepté pour la montant de la taxe.

FORMULE DU RAPPOR%- Une dormule du
rapport peut être faite par tout marchand. Le rapport
doit avoir quatre colonnes; la première donnant le nom
du -marchand ou de la maison, -la deuxième -la pluce daef-
faires, .la rue et le nu4iéro, la troisième, la description de
l'impôt, la -quatriêmné, 'le 'montant de l'impôt <perç u< Au
bas de la feu ille devrait se trourver la déclaration suivante:
Je ou nous ..... eoleninellement déclare ou. déclarons quo,
le montant ci-dessus *représente correctement toutes les
taxes prélevées sur la vente des marchandises vendues
par moi (ou -par nous), tplles qu'imposées par la -loi.

Signé .....

IMPOT SUR RECIPIENTS. -,tn"meut uon
impôt de deux pbur cent est perçu eux la valeur deS réci-
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pients utilisés par les compagnies faisant la comnme de
peinture et d'huiled. On fait crédit lorsque 'I. récipient est
rende, mais si le récipient ne peut. étre retourné 'comme
danm le cas de oe.nistres de cinq~ gallons, ou de cex qui
sont lithographiés, aucun crédit n'eet accordé (voir règle-
ment au sujet de paquets que l'on peut ren.voy'er).

PREUVES NECESSAIRES POUR MONTRER
QUE DES CANOTS SONT UTIISES DANS UN
BUT DE COMMERCE-- Les canots sont exemjits
d'impôt S'ils sont utilisés dans un but Commnrial et une
déclration assermenté à ce sujet est nécessaire pour évi-
ter da taxe. Il appartient au marchand de voir à ce que le
canot soit utilisé pour 'le but mentionnié. (Lwe rame et
aviron. d'un canot ne sont pus exemnpts. de l'impôt -même
s'ils me sont employés que danm un but commercia.)'

RAPPORTS FAITS PAR LES FABRICANTS
ET LES MARCHANDS DE GROS.- Les règeents
tepiporsires exigent que ceS raTports soient faite le pre-
mier de chaque mois pour le mois précédent, mais un de-
lai sera aloué pour enrégistrer ces rapporte.

RAPPORTS FAITS PAR PROCUREUR.
Loýrequ'Dn, employé dépose dle rapport de l"impô, il doit
posséder 'le pourvoir d'un -procureur afin de' pouvoir agir.

LICENCES.-- Les détaillants ordinaires n'auront
pau beoin de licences pour le .présent. Lws licences des
manufaoturiers et des marchands de gros coûteront $5.00
chacune lorsque les formules de licences seront imprimées
et les règlements mie en vigueur.

.Les maisons faisant -le commerce de j#oe et de détail
ne serot, pus conidérées comme des maisons de gros, à
moine que les succursales'de gros et de détail ne soient
séparées, en attendant l'émission des licences; et si le gros
et -le détail ne sont pau séparée le commerce sers considé-
ré, Wso rapport à la loi, çorme étant de'détat

iDes avis seronxt donnés -lorsque le lioenme seront re-
quises et diles seront renouvena-bles Chaque année à la fin
de l'année fiscale, le 31 mars.*

PENALITES POUR NON - PAIEMENT.-
L'amende imposée 'pour non paiement de l'impôt sur la
vente W~est pas plns que dix fois tel impôt et pas moine
de $50.

VENTES DIRECTES DU MANUFACTURIER
AU CONSOMMATEUR. Si un manufacturier qui vend
ordinairement -au Commerce de gros vient. à vendre dirc-
temnent au détaillant ou. au consommateur,, l'impôt de la
ve nte est deux pour Cent lorsque. -la marchandise a été
fabriquée.par lui-méme et de un pour cent lorsque la mar-
,chandise a été achetée par 'lui polir revente.

VENTES DES MARCHANDS DE GROS -OU
DES JOBBERS'AU CONSOMMATEUR.- Si un mai-

chaud de gros on un jobber qui vend d'ordinaire à d'au.
tres march~ande de; gros ou au commerce de détail vend
directemnent au consommiateur, l'impft sur la vente est-de
un pour cent,- tout comme ai la viente était faite à un
détaillant Le grossiste ou jobber, devra aussi dans de tels
Cs ('vente au consommateur) lorsque les articles sont
sujets à -la taxe dite de luxe lorsqu'ils sont vendus par le
détaillant au Consommateur, percevoir le -montant de la
taxe imposable sur ies articloo de luxe à laquelle ces ar-
titdes sont sujets. LA taxe de vente et Je taxe de luxe
seront payables séparément sur le prix de l'article.

MARCHANDISES RETOURNEES.-Les articles
fournis en échange de ceux qui sont retournés comme non
satwsaisantg -ot eldeuaé ne sotpas imposables,, à
moine que l'article fourni en échange soit d'une plus grande
valeur, et dans ce cas 'la taxe doit être pergue sur la dd-
férence de la -valeur.

Si ces -marchandises sont retournées comme n'étant
pas satisfaisantes ou endommnagées et ne sont pas rwnpla-
cées, il sera convenable pour le -vendeur de rembourser ou
d'émettre un crédfit tpour l'impôt perçu ou porté au débit. Si,
entre teïmps, l'impôt a été payé au gouvernement il pour-
ra le. porter au crédit dams son prochain rapport.

ESCOMPTE AU COMPTANT,- 'I.rmue les mar-
chandises sont vendues par une firme, disons "nettes à 60
jours. ou à 5%v d'escompte'poux du comptant à 30 jours",
l'imnpôt'de la -vente s'applique sur le prix de.vente bons
f ide net. Si 'le client subséquemmnent tire avantage de l'e-
Compte -Pour du Comptant, il mmr dans 'l'ordre -pour ie ven-
deur de donner crédit au client- de-la -taxe, imposée sur le
montant de l'eaconipte, obtenu pour du comptant. Si 'la
taxe a entre tefpe été payée au gouvernement le crédit
pourra être fait dams le prochain, rapport sur le montant
porté au crédit de l'acheteur.

. oreque l'escompte pour du comptant est effective-
ment alloué et déduit sur la facture du consommateuT, la
taxe de vente ne doit être supputée que sur de prix net de
vente.

VENTES FRACTIONNAIRESw--Une récente dé-
cision du département des douanes et du Revenu, de Pl'n-
térieur dit que sur 'toutes ventes de $1.00 et au-aeeous, -la
taxe de -vente era cailcuée sur It base de $1.00 et que sur
les -ventes de 81.0«. et plus jusqu'à $2.00 inchisiyement,
-la taxe de, -vente sera comptée sur la base, de $2.00.

REPARATIONS.-Les travaux de réparationis
bona fide (non com*rie les iparties remjplacées) ne sont
pus sujets à l'impôt. Mais lorsqu'un manufacturier entre-
prend un travailide réparation et fournit le matériel de sa
propre manulactuire, c'est-à-dire Klee parties %nouv'ees pour
les réparations, alors -la taxe. de -vente de deux pour Cent
est imposable sur la vÈleu du matériel fourni, à mnoins
que ce travai ne soit*fait pour un grossiste qui vendra les
marcdises répar6es, oir à un fabricant qui placera
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l'rtcl réparé, avec kes autres artices en Tents. la taxe
sa alors de 'un pour cent au la valeur du matériel four-
ni, mais la taxe n'est pou imposable sur Je 'prix demandé
~pour le trvail. Le manufacturier devrait dans de tels
eus faire deux comptes séparés, pour le matériel et pour
le travail.

Les marchandises vendues (pour les réparations par le
fabricant ou le marchand de gros, dans le cours ordinaire
des affaires sont imposables.

MARCHANDISES EXPORTEES OU MATE-
RIAUX EMPLOYES DANS LES ARTICLES IM-
PORTES.--RISTOURNE.- (lÀ loi pourvoit.aui paiem-
ment d'une ri"t~rne de toutes les taxes de vente payées
sur -les- marchandisew- exportée ou -9= le matériel, em-
ployé faisant partie ou étant attaché aux articles exportés.

LA TAXE NE DÔIT PAS ETRE INCLUSE
DANS LES PRIX DE REVIENT DU FABRICANT
OU DU MARCHAND DE GROS SUR ýLESQUELS
LE PROFIT EST CALC'UL.- La sous-etion I de
la section 19-BBB de la loi relative à la taxeadaccioe par
ra~pport à la taxe des -ventes se lit comme suit:

"Que l'acheteur doit Tecevc>r mie factume écrite pour
toute vente, laquelle facture indiquera.séparément e mon-
tant de telle taxe au montant d'au moins un -pour cent,
mais telle taxe ne doit ps êtrq inclue dans les prix de
revient dlu fabricant ou du marchaud de gros sur lesquels
le profit est calculé."

LAinsi le prix de vente du manufacturier ou du -inr-
chand de groS ne doit pas incluTe -le profit sur da taxe de
vents qu'il montre en détail -sur la facture de son client.

MANUFACTUIRIERS EXPLOITANT DES
MAGASINS DE DETAIL - lorsqu'une maison fa-
brique de articles soumis à la taxe dite de auxe, telle que
prévuepar -la section 19-BB, sous-section 1 et 2 (taxes Qp-
plicables sur ventes au dernier coneommateur) et qu'elle
vend ces mêmes articles dans me magasins de détail, la taxe
de luxe sera imposable au détaillant 'vendant ces arti-
celes aux consommateurs. Ue manufwarier vendant ces
articles à ses magasins de détail devra percevoir une taxe
de deux pour cent.

Pareillement, lorsqu'urne maison fabrique -des. mar-
chandaiss sujettes à la taxe accmise sur manufacture et
vend les marchandises dans ses propres magasins 'd e détail,
telle maison étant manufacturière, sers Tesponsable au gou-
vernement pour la taxe d'accise sur manufactures tel-le que
prévue par -la sous-secton 4, et aussi pour la taxe de venite
de deux pour cent~ lorsque telles maLrchndises sont vendues
'directement de la fabrique à fa maison de détail

Un -fabricant exploitanit me propres mageoinq de dé-
tail ,et vendant de. Marchandises non soumises à la taxe
d'acise « tell'e que .prévue, devra néanmoins payer au gou--
vernement deux pour cent, de -taxe de. vente- su toutes lu.

marchandise qu'id fabrique et sur les comptes de ses
maisons de détail.

SUCCURSALES BONA FIDL.-Roorqu'un fa-
bricant fait Je commerce de ses produirts dans des entre-
pÔte ou par des succursales boua fide en différents points
du (lenada et vend ses marchandises de ses entrepôts ou
de ses succursales, au lieu de le vendre à la. fabrique, le
département den douanes et du revenu de l'intérieur di-
sent que les envois par la compagnie-mère aux entnepts
ou aux lbureaux-ouccumlsae peuvent être considérés com-
me des transferts et non comme des ventes.

Dasde tels cas a tae de -vente et la taxe d'acciae
de -manufacture, s'il y en a, éont peroevableo lorsque la
vente est faite de ou "ar ces entrepbts-sucursales ou
bureaux-suiccursalees ur le prix de vente aux clients.

Sle manufacturier, toutefois, vend se marchandi-
ses à es succu-reales ou -bureaux, la taxe d'occise de manu-
facture, s'il y en a, sem payable par le manufactuier au
moment de la vente à la succursale. La taxe de vente im.
posabile par le febricant das ce cas serait de un pour cent,
et la succursale, à son tour, lorsqu'elle vendra devra payer
un autre un pour cent su telles ventes.

MARCHANDISES IMPORTEES-La taxe de ven-
te de un pour -cent ou -de deux pour cent payable sur toue
les articles importés, non spécif iquement exemptés de la
taxe de vente, est payable su la -valeur droits de douane
compris - c'est-à-dire sur la valeur représentée par la
valeur des marchandises impdrtées pour -fine de douane,
pluse les droits de douane imposables sur ces marchandises.

Sur les articles importés, la taxe de vente est de un
pour cent lorsque l'importateur est un marchand de gros
ou lorsque l'importateur est un manufacturier qui importe
des matériaux pour être fabriquée pour vente. La taxe de
t'ente est de deux pour cent lorsque -l'importateur est un
détaillant ou un consonunbteur.

LES MANUFACTURIER$ QUI ACHETENT
DES MARCHANDISES POUR. REVENTE,-seont
considérés par le département des douanes et du revenu
de l'Intérieur par rapport à la loi, comme des marchands
de gros ou des joibbers. Le département a décidé que lors-
qu'un falbriuant achète un approvisionnement ou autres
artiles pour rervente, ces marchandises lorsqu'elle$ seront
vendues sernt sujettes à la taxe de vente, qu'elles soient
vendues à des marchands de gros, des détaillants ou di-
rectement aux consommateurs.

CONTRATS ANTERIEURS AU 19 MAI 1920.
--Sur des contrats' passés avant -le 19 miai 1920, pour la
livraison des marchandises on des matériaux, contrats qui
n'avaient pus été complétés à cette date par la livraison, le
département des douanes et du revenu. de. î'initérieura

dcdé que la taxe des ventS Wappiu t tà tous les en-
'vois on livnaison faites ce jour-là ou .ars

VOL 11-No 42



LU PRIX "COlURANT,- vendIraI' 1& octobéi192Vl.XXIINo4

Remarque -L*es: exceptions ouivaniWI doivent :être

faites au sujet de la décision précitée. Si -le. marchandises
avaient Wt coiiiplètement .payées avant le 19 miai la t.#xe
IL'est pas imposable; aussi, si les -iiiai\-han-dieès 'avaient

<été conyolètement manufacturées avant cette date et livrées
au client, la taxed<e vente -n'est pas iniposable même si les
marchaxdisew n'ont 'pas été paytes avant le 19 mai 1920.

TAXE SUR LES BILLETS, 192ô.- (1)iLeetaxe:i
sivantes entimbres sur p apiera négociables sont en Yi-
gueur de1uis le prtinier'juillet 1920.

.CHEQUES, 2c CHACUN.- (2) Chaque chèque,
*quel que soit 'le -montant, est sujet à une taxe de 2c., le

timbre devant être apposé par celui qui le fait.

TRAITS DES BANQUES, -MANDATS-POSTE,
ETC., 2eCHACUN.- () Ohaque traite.de 'ba.que,
mandat-poste -de banque, lettre de change, mandat de
compagnie de mesSagerie, payable sur demande ýou pé
sentation,'quel que soit -le montant, est sujet à 2c. de taxe,
'le timbre devant être apposé par la banque ou la omýpa-
gnie.**

BILLETS A COURTE ECHEANCB;. -2 -CHA--
CUN.- -(4) Les lettres de change déposées à une banque
pour escompte ou collection payables (a) sur demande;
(b) 'à 'vue;. (c) dans troig jours, ne sont imposables que
de .2e., quel que soit le montant, le timbre devant être
Placé par le tireur.

LETTRE DE, CHANGE A LONGUE ECHE-
____ANCE, 2POUR CHAQUE4--IOOe.-- (6) - Chaqueilet-.

tre de change ou -billet promissoire (autres que les billets,
à courte échéance) (&eet. 4). escompté par une ban-que ou
placé pour collection ou comme valeur collatérale -est su-
jet à une taxe de 2c. pour -chaque $100 ou,,fraetion -de
$1 00; le timbre devra être apposé par le client au- moment
ou telles lettres ou tels billets seront placés A la,'banque..

BILLETS PAYABLES SUR DEMANDE, 2e.
SUR CHAQUE BILLET DE $100 PAYABLE TRI-
MESTRIELLEMENT.-- (6) Chaque billet .promiesoire
payable sur demande, escom.pté par la banque doit porter
(aux frais .du dlient)* lorsqu'iH eat présentýé à -la banque un
timbre do 2.et le dernier. jour de mars, juin11, septembre
et aécembrç.dg chaque année. (ou dans les cinq jours q1ýi
suivent) la banque. doit -préparer un relevé pour chalue
client niontrant le montant des -avancesl faites sur l es 'bil-
-lets à demande en cours pendant. le trimestre terminé, le
montant de la taïe en timbre -sut .W montant max imum
étatnt de 2e. pour chaque $100 ou fraîction de $100,
que tel montant maximum excède $100 - le*Vremier
timbre de 2ie; apposé au 'býillet iorsiqu)i'l a été déJ*>sé
'à la banque devant servir au ipremier $100. La -ban-
que doit app~oser les tim:bres requis' u erlv avan
de. -le, livrer et percevoir' le montent du »client lorsqute
le "elevé est donné. Si toutes -les avances faites sur le billet

'sont payées avant la fin des périodes trimetrielles xneri-
tionnées, la banque doit pr(sparer le relevé« et le donner
avec timbres apposwés au moment où les billets à demande
sont payés.

Remarque.-Il est d'habitude pour -une banque de
':)dIevoi.r .lintérêt sur les prêts à de3 dates «autres que elles
qui sont mentionnéès et le re!evé trimestriel peut étre
rtcnu ,conmme souché et le@ timbres apposà3 perçus aux
période6 d'intérêt.

.CRE4DIT,DFPASSE- (7) L»rsque le crédit est
*dépais pçnda4 troqië jours consécutifs ou moilne (c"est-à-
*dire un crédit oréé en aucun temps, dison 'le 5 du mois et
couvert en auoun temps le 8)'il n'est pas imposable Les
crédite excédant trois jours sont imposables au taux «de 2c.
'Po .ur chaque 4100 ou fraction de'- $100, supputé sur le
montant maximum -du crédit courant en un jour quelcon-
que du mois. 'la banque doit -donner au client un rapport
A la fin de chaque moi' '(og dins les cinq, jours suivants)
-montrant le crédit maximum et apposé à~ ce rapport - es
timbres 'nécesaire& qui seront payée par le client Si un
crédit. supplémentaire (quatre jours- ou -plue) est ouvert
Mendant la mois et que le compte du client soit fermé, la

banque doit en faire un rapport timbré immédiat au
client.

CREDIT DEPASSE TEMPORAIRE.- Si les
frais -du tempe .daé" sont payés -et que le compte reste
au crédit, le timbre de. taxe sur le maximum -de un ou plu-
sieurs crédits (n'excédant pas trois jours chacun) créés et
-payés durant, le* mois, peut être perçu du client à -la fin ou
après la -fin de chaque Mois.

FORMULE. DU RAPPORT.- Lee rapporte -men-
suels peuvent être présentés au -client sous forme de
compte courant portant les timbres nécessairesi. L.es tim-
-breé peuvent être payés en argent 'ou -autorisés par écrit
par le client; le coût des timbres peut être -porté au débit
du compte-courant du client chaque mois, la. garantie de
la dette étant exempte du timbre d'ianpêt.

AVANCE D4ARGENT SUR CONTRAT D'EM-
PRUNT.- (8) 'Les a-v.nces d'argent qui' reposent sur
un contrat d'emprunt ou un document -contenant une pro-
mess de payer, au sujet desqueýlles il n'existe pas, de bil-
-let promissoire ou 'de lettre. de change sont sujettes à un
timbre. d'impnôt de 2ec. pour chaque $100 ou fraction* de
$100, la taxe devant être calculée sur 'le montant maximn'i
de l'argent. avancé pendant les péidstrimestrielles -se
terminant -le d «ernier 'jour 'de mars, juin, sertembre et dé-
ec'niibr-e de chaque an née. Des rapports trimestriels doivent
être 'faits''au client semblable@ .à ceux qui sont exigés .p-mr
1'e3 billets à demande.

CHEQUES ET BILLETS FAITS' EN DEHORS
DûJ CANADA, PAALSAU CAN4AA-'9
Tout 'hiMet prm mioire, chèqup e,' traite de banque, ou autre
lettre 'de change fait on tiré en dehors du Canada, payable
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à demande, à vue, ou à trois jours de vue ou de la date,
pourvuqu'un tel billet sJit ayàWe aui&nada, doit porter
un tikre'd'impôt de 2e. yprevable par ýa banque qui fait
la remie, la corporation ou la personne.

Toute dettre de change ou tout 'billet tiré poulr une
période «coédant trois joura ou à vue par. une banque, une
coirporation'ou une personne du Canada est imposable par
timbre à raison de 2e. par $100 ou fraction de $190, ce
taxe étant percevable de la banque, corporation où per-
aonn qui a droit'à retirer le revenu du billet.

LES BILLETS NEGOCIES EN DEHORS DES.
BANQUES NE SONT PAS IMPOSABLES. - I£ùý
timb«res dimupôt sur les billets ne s'appliquent que sur les
billets passant par les banques; les billets qui circulent
entre particuliers et les corporations ne sont pas imnposa-
bles.*

TIMBRES.-- (10) On peut se servir des timbres de
la "ote en attendant l'émission -des timbres du revenu.

PENALITES.- (11) Tout particulier et toute
corporation négligeant d'apposer -les, timbres.ncssie
aux chèques, billets promissoires et lettres d& change est
passible. d'une amende n'excédant pau cinquaûte dollars

PANIQUE DANS LE MARCHE DE LA LAINE
La branche du bé6tail du 4)qaWtment d'Agriculture,

dans son rapport pour la semuaine prenant fin le 7, octobre.
annonce. une condition de panique dans le. marché de la
laine. Le rapport se lit comme suit:

"Le marché de la la, ne est en pleine paniqùe. Les ache-
teur offrent des prix b*en au-dlesouîs de ceux que les yen-
deurs veulent accepter. La *rentrée -de l'Aus.tralie das les
marchés ouverts mondiaux est un évènement -de -grande
signification, car' 100,000 Weles de laine> aulstralienne sm-
ront offertes e» vente à l'encan pendant octobre.« A la'vente
à l'encan -Adélaïde, 75 pour 10e la laine .offerte . ut re-
tirée, indiquant que les prix offerte par le commerce n'é-
taient pas satisfaisants pour-les producteurs australiens. Le5
propriétaires de trou>peaux américains maintiennent dés
prix élevés pour leur laine, et il'n'y a pas eu de ventes de
laine au Canada ou aux EtatsTnis pendant. la semaine
pasee.

"Uu sentiment s'affir'me en faveur. de la formation
(l'un syndicat international de la laine parmi les éleveUr s
de trouneaux des différents états. lie eentiment s'affirme.
aulSi que les laines meill eur marché doivent avoir pour
résultat des«narwhandises meilleur marché pour le consom-
mateur. Une cen taine de manufacturiers de Philadelphie
ont annoncé la formatfon d'une organisation dont l'objet
est de vendre directement du manufacturier au con6onuna-
tour. Le président de cette organisation dit que les mna-
nu-facturiers sont las de 'Wentendre traiter de proifiteurs
et qu'ils sollicitent la mopé .ration des consonhmatetirispOUT
obtenir un résultat dans le,,sens de labaisseqent du- Coût
de la vie. La faillite de. la vente des.-marchandise en lai-
ne est dûe au fait que les prix aui consommateur n'ont pas

Af -M,;fiaiÛîrent réduits."

NOUVELLES INDUSTRIES EN PERSPEÇTIVE

On -parle octueilenîent d'up, vaste projet. d'expansion
i'nd,3trielIe dans la 'province de Québée et on serait ac-
tueleunent à en fixer -les détails au Château Frontenac,
détails qui seraient prochainement -publiés. Les deux
l>rinqivwaux acteum de cette etitrŽ!prise colossale sont, *pa-
ratMx, lord Burrnhamn, qui a r&'euunment quîýtô Québec, et
lordl l)esorougli, qu' i eit arrivé, d'Angleterre, la semaine
dernière et qui a ses fiplartements> au Oliâteau Fronte-

Leý grand projet comprend la construction d'.un che-
min de fer de la B3aie d'Hudson aux Sept-.Ilee, 'passant
par le. lac Mistassini, le leu Saint-Jean et Chicouti mit pour
entrer à Québec -par la vaillée Montmorency, ce qui rio-
courcirait de cent millee'la distance entre Chicb>utimi et
Québec. Le projet comporterait du construction de pul-
peries aux' Sept-Ides et dans tous 'les endroits sur le par-
cours du cherpin de fer où il y a des pouvoirs d'eau, ainel
que l'établissement de grandes aciéries à Québec et à Chi-
coiltimi.

.Ce serait la bonne réputation de la pro-Vince de Qué-
bcç qui lui vaudrait cette aubaine..

Le gouvernement d'Ontario étudie actuelilemnent le pro-
Set de construire une pulperfe qu'il exploiterait luii-mnême.

Le projet d'établir une~ pulperie dans 'la région de la
chute Niagara et qui seiait mue par un pouvoir électri-
que est à l'étude depuis trois mois. «Yest une suggestion
qui'« a souvent été faite au gouvernement.

En établissant une manufacture qui tirerait son pou-
voir de l'usine -hydro-électrique de Nipigon, le- gouverne-
ment développerait 'le -marché de ce pouvoir.. On craint
que s'il ne s'établit des manufactures dans la section dle
Port-Arthur, il ne *se trouve assez d'acheteurs d'énergie
électrique pour îles rendre proitables. le gouvernement
n'a' pas encore de plans défnitifa à ce sujet.

0
-LA PRODUCTION, DE L'HUILE AUX

.ETATS-UNIS

La production de Ilmile crue a établi pendant le mois
d'août un nouveau record, avec un total de 39,144,000 ba-
rils. Ce chiffre dépasse celui du. mois de juillet de 596,000
barils.

L'augmentation -de la proluction a surtout eté notable
en Californie, au Kansas, dans l'Oklahomna et la Louisiane.
Celle 'de la CQalifornie qui a été de près de 9,000,000 de
.baril.s,, accuse une augmentation de 414,000 barils sur' celle
de juillet et de 807,000 sur celle de juin.

L'Oklahoma qui mai.ntient sa.position comnme l'un des
printripgux Etats producteurs diiuile a eu -ujue augmen-
tation. de 45,000 barils avec un total de-9,373,000.

Parmni ceux dont la produiction 'a "diminué l'on notie
la Penusy-lvanie qui fait-voir une diminution de 1i,000'ba-'.
rils, l'Etat de Ne-w-York dlont la. dimiunution est de.1,00
barils et celui de l'Indiana qui accus un recul de 3,000
bar"'
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Liste dAW Artles l de 'Quincaillerie indiquant la taxe el
ià réglementation spéciale s'appliquant. à chacun- d'eux

Taxe percevable par les détaillants.

ARTICLES
Sacs, bâton de Basebail.....
Sacs, golf, excédant 50c.. ....
Malons doibomxc,exoédant 5Oc.... ..

Sacs, de- voyage, excédant $25. chacun..
Amorces, de pêche, excédant 50c.
Balle, Basebaîl, plus -de 8 2.00 chacune
,Balles, Football. plus de 83.00 'chacune
Balles de toutes sort.es, non spéciiées ici,

(non comprises les balles pour enfant)
Balles, basebali, excédant 50c.. ....
Batsket Balld, excédant 50c... .. .. .. *
Bâtons de Basebal, excédant 82.00 chac.
Haltères en plus de 50è.......
Cuillers à fruitages (argéntées)
Damiier, excédent 50c.. .....
Fehiquiers, excédant soc.. ...
Livres, mouche à pêche excédant socý.
Couteaux à beurre (argents)....
Bottes' (non cômprises les; bottes à. revers

ne dépassant 10 pouces de hauteur pour
chantiers, mines, pêche6) plus de $9.
la paire .. . ..................

Casquette, de tir .*** . .. .. .

Etuis, de raquettes de tennis *excéd. SO0c.
Pièces d'éehecs et échiquiers, plus de 50e
Il oroges, plus de $10.00 chacune
Bâtons, Indien, plus de 50c.
Bétons de golf, p1lus de. 5c.... .

Gilet, de tir..........
ietuis, raýqtte de t-ennis, plus 'de. 50e
Jepu de croquet, excédant s0c.....
Verre taillé .. .. ... .. .....
C'outel-lerie .de table (argentée) .. ....
(Coutellerie à manche en ivoire... .
Cnibinets (po'ur liqueur, fumoir, couture)

Royal 'Orown Derby, Wedg-
pjrcîanewood, minton, Aimeley, if noges, .Coalrport, Pekate,

Copeland, etc.. ...
Pnrte-cigare ët porte-cigarette excé. $2.50
Etuis 'de cigare et de cigarettes, plus de

$5.00.. . . .. .

Dés. plus de 50c.........
Haltères, plus de 60c......
Articles en verre gravé. .. ....
Articles en verre gravé à l'eau forte
A"-ressoires d'exercices physîques, pl-us de

5OC............
P,..rte-fougères... . . . .

A5-rê de pêche, plus, de 5SOc.....
Mou-ches pour pêche, pl~de 50c.
Flott-ints, pêche..........
Footballs, plus <ed 83.00 chacune....

,Fourchettes de table (argentées)
Jeux de toutes sortes (excepté les cartes à

jouer et les jouets d'enfants). ..
Gantelçt hockey, en plus. dé .5Oc. .

montanit Voir
de la règlement
taxe No.

10%
10%
10%
10%
10%
10%
10%

10%
10%-y
10%
10%0

10%
10%0
10%
10%0
10%

15%
20%
10%
10%.
10%
10%
10%
20%

10%
10%
10%
10%
10%

15 9% 4
20%- 2

20%0
10%
10%
10%
10%

10%
15%
10%
10%
10%
10%
10%

10%
.10%
10%.

Verre ou v r a g . . ...
Gants, basr-ball, plu3 de 81.50
Gantrs, ý1c boxe, plus de 50c..
Buts, basket-ball, plus de 5Oc....
Buts, football, phmi de 50c... ....
Articles en or non autrement mentionnés
ïTarna{, football, plus de 50e....
Chapeaux'de tir.. .. . .

Heaume, football, plus de 50e....
Hameçons, pêche, plus de 5Oc....
llabits de chass........
Bâtons de hockey, excédant 75c.. .
Bâtons Indiens, plus de 50c. .. ..
Article de toilette en ivoire (imitation)
Jardinières..... ......
Couteaux-poignards........
Coute4ux de chasse.........
Canifs, manche or ou argent. ...
Couteaux de table, argentés.....
Bâtons de Lacrosse, excédant $2.00 e.. .
Guides, pêche, excédant 50c chacun. ...
Lignes, pýêche, extédant 50e chaR une
Lampes (piano, lampes de table)
Maillets, polo, plus de .50c... ....
Service'de manucure, ivoire, or, argent..
%5ervice de manucure, ébène ou- imitst>n

d'ivoire...'. . . . .

Masques de aeblpus de $1.50
.Mitaànes,. baHl,. plus de 81.50....
Filets, de pêêdie, plus de 50c.. ..
Filets, de tennis, plus de Ne....
A-virons, pour canot plus de SOc.
Protecteur pour jaribs, iplus de 5Oc
Plaques, -chaussures -excédaint; 50e..
Plaques, tennis excédant 50c. '....
Piateforme ballon de boxe, plus de SOc.
Perche, 'de filet de tennis, excédant 50e,
Presses, raquette de tennis, excédant 50c.
Protecteurs, -du corps, excédant 5Oc.
Rondelles, de hockey excédant 50c.
Bourses et portefeuilles, excédant $2.00..
Palets, plus de 50C.........
.R.qtiette, de tennis, excédant 50c.
l)evidoir, pêche, excédant 50c.. ..
Perehes, pêche, excédant 50c......
Robes (de traîneaux), et carpettes en

fourrures, excédant $50......
.Souliers,' basebail, excédant 50c...
Vêtements de'tir. .......
Article d'argent. .......
Poids, pêche, excédant 50c......
Patins, exc4dant $2.00 la paire. ..
Skis, excédant $2.00 la paire. .. ..
Traîneaux, à main, qxcéd. phiqs- de $3.00
Cuillères à table, toutes sortes si elles sont

argentées...... ....
Articles de spoli excepté veux qui sont ici

spéc4ifiés (plus de 5c) .e. ....... .
*Bitois, *hockey, excédnt.75c......
Bâtons, lacrosse, excédant 82.00 chacun
Courrie, à patins, plus 'de soc... .
Sucriers- (argentés).. ......
Valises (plus de $25.00.. .

10%
10%
10%
I0%
10%
50%0
10%
20%
10
10%
20%
10%
10%
10%
15%
20%
20%
20%0
10%
10%
10%
10%
15%
10%
20%

10% 1
10% 1
10% 1
10% 1
10% 1
10% 1
.10% 1
10% 1
10% 1
10% 1
10% 1
10% 1
10% 1
10% 1
10% 1
10% 1
10%0/ 1
10% 1
10% 1

109% 1
10% 1
20% 1
20% 2
10% 1
10% 1
10% 1
10% 1

10% 1

.10% 1
10% -1
10% '1

10% *1
10% 1
10%. 1
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Chandails, tricotés, plus de $15......
Coutellerie de- table, .(argentée)......
Articles de pêche plus de 50c.......
Ruban à marquer le tennis, plus de 50c.
Toboggans, plus de $3.00 chacune
Malles, plus de $40.OQ............
Tables, (à cartes et autres jeux) .. .. ..
Articles de toilette (or, argent, ivoire)..
Valises, plus de $25.00............
Gilets à cartouches de tir........
.Montres, excédant $10.00..........

.REGLEMENTS

X COURANT, -vendredi 15 octobre 1920

15%
10%

10%

10%
.10%

10%

15%

20%

10%
20%

10%

1

1
1

1

1
1
4

2

1i

2
1

ITEM -1.-Une taxe d'accise de dix pour cent sur le
plein montant du prix d'achat sur les articles ci-dessous.
Cette taxe sera perçue par le marchand de détail au mo-
ment de vente pour la consommation ou l'usage:
Malles excédant $40.00 chacune.
Valises, sacoches de voyage, porte-manteaux de plus de

$25.00 chacun.
Coutellerie à manche d'ivoire.
Article de toilette en ébène ou en imitation d'ivoire.
Verre taillé.
Verre ouvragé.
Batoôn-de baseball et 'balles excédant $2.00.
Masque de baseball et gants excédant $1.50.
Patins, excédant $2.00 la paire.
Toboggans et traineaux à main excédant $3.00 chacun.
Skie, ekcédant $2.00 la paire.
Footballs, excédant $3.00 chacun.
Bâtons de lacrosse, excédant $2.00.
Bâtons de hockey, excédant 75c.
Tous -les autres articles, tels que raquettes de tennis, filets,

étuis de raquettes et presses, avirn de canot, mail-
dets. de polo, protecteurs pour basebaîl, heaumes de
football, harnais et buts, buts de -basketball et unifor-
mes, sacs de golf et bâtons, uniformes de baseball,
lacrosse, hockey,,et football, balles de toutes sortes
non spécifiées ici, (non compris les balles d'enfants)
lignes de pêche, dévidoir, lignes, cuillers, amorces ar-
tificielles, damiers et échiquiers et les dames et
échecs, jeux de dés 'et parties de jeux (excepté les
cartes à jouer et les jouets d'enfants et les wagons-
express) et tous autres articles semblables, non spé-
cifiés ailleurs, communément ou commercialement
connus comme articles de sport excédant le prix de
50c.

Articles plaqués en or ou en argent, pas spécifiés ici.
Horloges 'et montres excédant une valeur de $10.00 chac.

ITEM 2.-Une taxe d'accise de vingt pour cent sur
le plein montant du prix coûtant comme suit: la taxe de-
vant .être perçue par le marchand de détail au temps de
la vente pour la consommation ou usage:
Vêtements de tir et de chasse et costumes de cheval.
Couteaux de chasse et couteaux-poignards. .
Canifs et crayons à manche en or ou en argent.
Articles dorés ou argentés.
Articles en argent non mentionnés dans cette résolution,

adaptés à l'usage domestique, ou- employés dans un
bureau.

Articles de toilette en or, argent ou ivoire.
ITEM S.-Une taxe de 50 pour, cent sur la pleine

valeur du prix d'achat sur.les articles suivants, la taxe
devant être perçue au moment de la vente par le mar-
chand détaillant pour çonsommatioa ou usage:-
Articles en or non mentionnés, en usage à la maison ou

au bureau.
ITEM 4.-Une taxe d'aocise de 15 pour cent sur le

plein montant du prix d'achat comme suit, la taxe devant
être perçue par le marchand détaillant au moment de la
vente pour la consommation ou- lusage:
Jardinières, porte-fougères.

ITEM 5.-Taxe sur ces articles chargée par le mar-
ehand détaillant sur cette partie du montant payé par le
consommateur lequel est .en excès du prix spécifié.

Taxes perçues par les manufacturiers.
% Item

Automobiles pour voyageurs (en dessous de
de $3,000..................... 15% 1

Automobiles (plus de $3,000) ........ 20% 1
Bateaux (yachts, canots, canots-automobiles,

excepté ceux en usage pour le commerce) 10% 1
Camera (ne pesant pas plus de 100 Ibs)..· 10% 1
Chandeliers (excepté pour usage dféglise)

excédant $12. chacun........ . .. 10% 1
Cartes (à jouer) ... .............. 15% 2

Electroliers (muraux) excédant $3.00.. 10% 1
Armes à feu (obus, cartouches, etc, excepté

pour usage militaire) ............ 10% 1
G4ramophones ........... .. .. . 10%. 1
Gazeliers muraux,, plus de $3. .. . .. 10% 1
Instruments de musique (autres que les ins-

truments de fanfare) ............ 10% 1
Orgues (pas plus de $150 chacun) .. .. 5% 1
Orgues (plus de $150.) ............ 10% 1
I es orgues pour service religieux ou éduca-

tionnel sont exempts de taxe........
Pianos (n'excédant pas $450.) ........ 5% 1
Pianos (excédant $450.).. .......... 10% 1
Les pianos sont exempts s'ils sont employés

pour service religieux ou éducationnel.
Pianos mécaniques.. .............. 10% 1
T'honographes .................. 10% 1
Records (pour phonographese).. ...... 10% 1

ITEM 1-La taxe d'acoise est imposable sur la va-
leur (droits de douane compris) en plus de l'impôt ac-
tuel par les manufacturiers au moment de la vente ou de
l'importation ou lorsque les articles sont retirés de la
douane ou de l'entrepôt d'accise, mais non lorsquils.sont
exportés.

ITEM 2.-Cartes à jouer.-Une taxe, sur les cartes
à jouer chaque paiuet de 54 cartes ou fraction.de chaque
paquet; -lorsqu'elles se vendent à $24. la grosse de paquets,
15 sous par paquet.; lorsqu'elles se vendent plus de $24.
la grosse mais pas plus de $36 la grosse de paquets, 25
sous par paquet; lorsqu'elles se vendent plus de $36 la
grosse de paquets, 50 sous par paquet. .
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Une. nouvelle sOurce' de -richesse pour la Province -de Qée

Les plus riches gisements. de moWbdenlte du monde
sont situés dans notre provbWce.

L'industrie a passé parbien *des ýphases wrva nt d'e n
arriver à soni dkveloppoenent autuel. Sitôt qûe l'esprit lin-
maini commença à se développer, les hoummes cherchèrent
des moyens de simplifier -leur travail au. moyeh d'out-ils,
d<ont le premier fut le marteau, qui à l'origine 1était une
pierre eminanchké dans mie tige de bo>is fendu et main-
tenue -par de8 lianeS, pu%~ on inventa la charrue faite aivec
des éclats de silex. Vint ensuite, l'âge de bronze où les ou-
tils furent -perfectionnés, puis ce fut l'âge de fer, amenant
également ses améliorations à l'outillage servant à dinmi-
nuer le travail humain.

No 1-.Partle de la veine Noý. 4 de la. mine de, rnolybdén.ite
"Eu-reka", damas le Téxniseamingue.._

La périoie actuelle, dans le développement <le l'indus-
trie, peut à juste. titre s'appeler l'âge de l ,'acier.

En effet, il n'est guère d'outil, de machine où. l'acier
ne soit. présent en quantité plus ou. moins grande. C'eest
pourquoi l'on considère, que l'acier est la. base même de
tout progrésQ industifel.

Or, en, Amérique, l'acier se fait de plus en plus rare.
Comme le disait dernièrement au Sé4nat, l'honorable Fre-
deric Michalle, ",à l'heure actuelle tout fabricant qui se
sert de fer ou kPauier comme tuss de son Industrie est à la
merci des ýaciéries'desl Etats-Unis et, à lheuae actuelle,
ifel aciéîies. peuvent à peine se procurer suffisanent de
matière Prii~epour leur permettre'de -naittenir leurs
usines eî o*, pératio"

C' est' 8o;lo l'n -vu des capitalistes anglais-ce.-
.pitalsteî\qîd ' 'nt "-uTtout de maîtres de -forges, des
tehniciens' .de'in dustrie de l'ac .ier--ormer un énorme
"merger' ,i1r asurer le d4veloppemint çystématiqjù. de Ai-
senents de fer. ý]tés suîr .îçs bordà de l'At1antijue dis
la -NoitvèlJè'e-,bome. On évalue. à 5,000 millions de tonnes,
le minerai de* fer qui se trouve, à cet endroit-ce qui cons-'
titue quinze pour cent du tétai .de minêrai de fer qui exis-
te dans le inionde entier!

Nous verrons domc le Canada occuper, avant iong-,
temps, une plaice.prépondérante da.ns l'industrie -de l'acier,
qui jusqu'à présenit ëétait une indrustrie esentiellemen t aïmé-
'ricaine.

Mai@ mé-nie la production additionnelle d'aciçr qui
sortira'de nos aciéries ne suffira pas à la-denrande; car,
à mesure que Ee .dévéloppe la niachine-outil, à mesure que
s'a éliorent les moyens de fabrication, on.em:ploiý 'Vaçicr e».
quantité de -plus en plus grande.

La guerre mondiale qui a, tué un si, gimid upembr
de producteurs est cause qu'il faut suppléer à la réduction
de la main d'oeuvre mar l'usage de la mchin".util-'_?9ù
demande immnédiate éënorme pour i' eier, sans tenir com!pte.
de -l'augmentation normale de la -demande ooeasç9nnée par
les développements de l'outillage @ous la pou" ke dwgénie
des inrventeurs.0.

Le problème se pose donc que si l'on ne veut pas.nuire
au progrès de l'industrie à 'cette époque, surtout, -où .v6ý
production -'im>pose par suite' du bouleversement éconoin-
que occasionné par la guerre, il faut trouver le moyen-de.
diminuer la quantité. d'acier employé dans la fa-bricati0rn"ý
de chaquje article, sans nuire à la force de la pièce dont,-le
volume sera, ainsi diminué. t

C'est la guerre qui a stimnlë le génie huimaiiù au eoi;t
de lui faire trouver la solution de ce problème.-. Ilfàllait
des canons, il fallait des '<tanks", il fallait'des -armùres
d'une résistance suffisante pour arrêter les proje.ctile d
haute vélocité, il fallat des casques «métalliqueis de rids
léger.ý fàlliit deas ïéiplanes,- il fAllait de-aMioia l
fallait des tracteuTs. dont'les princiupales pi"*e deýîex•
être d'un acier possédant des qualités de résistafce excep*-
tionnelles.

Et l'aci&r manquait!
C'est alors que des savants. au srvice des aTmée

alliées, reprenant les expériences&d Moi8san (1893), trou-.
vèrent un procédé pour diminuer d'un tiers la quantité de
l'acier, tout en donnant aux deux autres tiers une résie
tanice plus grande que l'aier tremi[pé Par les Procédés Or-
dinaires.

ýC'est ainsi -que la sprriédu moteur L&berty-,e
chief d'oeu-vre de l'invention américaine-est en gràMklepar-*
tie due à ses billes, à ses bandes de jointure faites d'acier
produit par ce nouveau procédé. De mêème les petits tanks

poduits en France par la maison -Renault devaient leurs
exceptionnelles qualités de résistance au fait. que l'acier
employé pour leur fabrication avait. ét produit par le nou-
vel alliage--la molybdénite.

.la molybdéniite est une substance métallique ayant

quelque peu l'apparence du platine,, mais 'Une couleur

plus foncée et poWKdant un certgin lustre, que n'a- pas-le
platine. I/effet de la MInolyBdite dans l'éllhage evec l'acier
çst à peu près senJloble à celui du. TiMMsen, mais il suf-
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:o 2-PR~es de minéral provenant de la veine No 4 de la mine
de molybdénite 'Eureka", dans le Témiecamingue.

it d'une très petite quantité de nmolybdénite, comrparèe à
a quantité de tungtsten qui doit être employée, pour don-
[er à l'acier une soldité et une élasticité 'très grandes. Les
ciers à la moly.bdénite, sont durs, en conséêquence, les niedl-
Durs pour la production d' outil8 ou de pièces nieca.niques
eant avoir une très grande résistance, telles que les roues

['engrenage, tiges de pitston, bielles levier&, de direction,
'*u6ieux, pièces pour moteurs, etc., etc.

En outre des qualités d'endurance que la rnolyb3énite
lonne à l'acier, elle. diminue le coût de l'acier à la livre, et
îermîet de diminuer. le volume d'acier d'un article tout en
ut conFervant sa même solidité.

Les merveilleuses qualité., de résistance des canons de
>tit calibre des. armées alliées duiint.les dernières années
le la guerre, prouvent au delà de tout doute que l'alliage
le la mélybdénite à l'acier a donné des résultats qui tien-
tent du prodige.

Les aciérie8 du monde entier, si elles veulent suffire
i Ja demande, devront de toute nécessité adopter le prooà-
lé d'allage à la . m olyM*énite--tout d'abord. parce que la
inatière première Wpor la production de l'acier est ingu'f.
'Îat et qu'il faut trouver le moyen, d'employer le Inini-
nmn d'acier tout en ne diminuant ni la quantité ni la
orce des articles, que réclame l'industrie; et en plus, parce
~u'iI y a une deeàide pour des pièces de petit volume
y'une grande résistance et dun poids restreint, notammuent
,'ur la construction d'aéro'aýnes, d'automobiles, etc.

oDmine on a nu le constater, il n'y a pas de doute
Su 'une demande énorme existe déjà pour la molybdénite-
lemande qui n'est pas l imitée à l'Amérique, muais à' la
,rarn]e Bretagne, où sont déjà établies d'énormes acuéries,

tu continent Européen, à tous lesl pavs civilisés.
Malheureusement la molybdénite, au dire de l'Ency-

,11oédie UnTi~verselle,. publiée cette année même. est un des
niétaux rares. Il en existe quelque-, isements en- Penus.Yl-
*a nie. dans ]'Oklahomua. le Colorado, le Chl et le Mexique.
niais les gis'ements les plue importftnts au munde sont si-

Sdans noÂ.re province, dans l'Albitibi.
Les Américains n'ont pas été lents à comprendre toute

l'imnportance qu'il y a pour edx à s'assurer des quantités
miffisantes:de moiyIxlénite -pour maintenir leutrs aniéries
ýn aération. L'kmerican Metl Comnpany, qpli est, *comme

on le sait, une filiale de la United States Steel Corporationl,
s'est spécialisée dans la pro:Kâwtion de fer-molybdénuin.
D)e même, la Climax Manufacturing 1Conq)any, dont :e
s'êège est à New-York, niais qi posWoe des succursales
dans toute; les graTl<es ville-s des Etats-Unis, voire même de
V'Anîér'que dlu Sud, exploite une mine importEfnte de mo-
lybd6n ite, à (limax, Colorado. 12'usine situése à cette n'ne
traite environ 100(0 tonnes de minerai par jour èt l'on cal-
vule qu'à ce taux le4 mines artuellement en exploitatýon
rotiruiront, (li minerai pour au -moins trente ans.

L'outillage ý1e cette mine est des qplua modernes et
'omnprend un funiculaire pour le transport du minerai de
la mine à l'atelier. Ce -minerai contient de 60 à 60 pour 100
de moiybdénite.,

1 La Compagnie Climax ainsi -que l'kmerican Metal
Oompany font une énorme publicité éducative-comme sa-.
vent seuaes en faire les.grandee firmes américaines-par
,avis des journaux, revues, catalogues, etc., prônant les
avantages de l'acier fait ave l'alliage à 'la Molybdqkite.

Il va de soi que cette campagne aura pour effet de
convaincre le public qu'il doit exiger les articles fabriqués
de ferro-nuolybdénum. de préférence aux autres, et commue
résultat les aciéries en viendront toutes à employer ce procé-
dé qui, d'ailleuTs, s'iinpose déjà par le fait qu'il faiit de
toute nécessité troiuver le moyen de diminuer le volume
d'acier employé dans la fabrication sans, cépendaùt nu'Ire
à sa force.

Se rendant compqte de l'importance qu'il y a d'assurer
le développemnent de ces mines, le gomvernement proivincial
a chargé le professeur Adihéinar Maihiot, de l'Ecole..Po-
lyteelunique de Montréal, de se rendre dans le canton de
La* Corne, comté de Témiscamingue, pour y faire un examen
géologique d'es gisements de iuolybdénite qui s'y trourvent.

Le' rappoit'diu professeur Mailhiot, qui est fort mi-
nutieux, à paru tout au long dans le rapport officiel des
opérations minières de la province -pour 1919. Ce rapport
contient la dezeriLption de 17 veines qui sont à diécouvert-
mais la propriéé danm laquelle se trou-vent me veines n'en
contient pau moins ide trente-et toutes sont fort ridhes en
molvbdéhite.

C3o.mme cette propriété est à proximité de Aimos, sur

la ligune du chemin de' fer Transcontinental, le problème du

NIq 3-La *vei-ne No' i de la mine de molybdénfte "'Eutle4a
-montrant le riche minérai que l'on y trouve à d6couvert.
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traznport est tout solutionné. Le9 u t âe
fait construire un drnn*dn qui traverse cette Propriété afin
d'amuèr le dévelppqSut de cette mine.

M., W. G. Dâoeié, métafil~i!nw utant, de Ion-
d1res, Angleterre, a -fait un emmun dey terrains mùniers qui
se trouvent à 'lintermetion des cantons de La Corne, Var-
san, Mslartic et Ue Motte et son rapport owfimie en toue
Points celui du professeur Mailliiot Il ajoute, cependant,
qu'il évalue à piusieuxixmillions la valeur de exolyibdénite,
qui se trouve sur cette gropi"té

Oomnue on le verra par les illustrations publiées aun
cours de eet article, des veines d'une richesse inouïe sont à
découvert et il suffira de bien pSu de travail pour tirer * ie
cette mine, dès les ft~ute des opérations des quentitê& con-
sidérablee de m:âlybdinite, pour laquelle il existe dàje une
demande dé~paosnt. la-prohxction.-~.....

Si l'on tient compte dit fait que -le "Merger" milliar-
daire anglais, qui W'conçe du développe.ment des ac-kftioe âp
la Nouvelle Ecosse, devra nécemaiemn'ent fabriquer de
l'acier au feroiolybd*n.ua, la mine de l'Abitibi trouera
un.d&boudhé -facile dans notre propre pays, .qui permettra
à*. l'acier de fabrication oezxadienne ý¶e faire concurrence
avde succès aux aciers dles autres pays.

* Donc, non seulemett le d&velop'pemnent dle cette mine'
contribuera à la ridioe dae notre prv(vintoe main du pays
tout entier.

Ce ne sera là qu'un prenmier pas dans l'ecploitation de
la richesse minière de notre prvince qui. pouwera pro-
bablement nos capitalistes à sintérmer duavantage à l'ex-
ploitation de nos rkhewes canadienne%~ car dès qu!une ' i-
dustrie comme celle-ti est en exploittiný, tout élément de
risque est aiminé, les bénéfices restent aux nôtres.

Lje succès certainu d cette entrepriise -encouragera nus
gens à 'placer lemuasopitaux dans d'autres entreprises
ayant pour but le dléveloppôment de nos ridbesses na.tu-
relles, -et cesmt ainsi que notre province- atteindra bientôt
une place Prépondérante dumn l'ind'ustrie du pays.

Et, ju'on ne l'oublie pas, létablissem4t d'une indus-
trie proapère dans un çentre est un souate de profits non
seulement pour' ceux qui y habitent, pour les employ@
ouvriers, etc., mais pour les fournioeeuit, les grosistes,
h%~ détaillants, etc.-

Par conséquent le développement d'une industri*e
dans une localité est une oua *e de pirofits dont la province
tout eùtière profite, soit directement ou, indirectement
et plus, .nos ind>ustriéb se développeront, plus la richme
individuelle croitra.

o

Noï ..Présumons que c'est le vendeur, et non f'a-
ch eteur. qu. fait le, prix.

T-outeý_tentative.de fixer les profits ou les salai-
res ou tout rouage ducnuiere sur *la donnée que
'l les éts humins- ne. sont pas é,gostea4 est sûire de
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LA PRODUCTON DE LA LAINE D U PAYS
S'EST ACCRUE DE 100 P.C.

La production dela laine 'a été dirrnt l'année cou2

rantO au 1011118 de .01,000,060 &ehve soit prtique,
mentde. double. de ce qu'elle était pour une. piiodean
xruelle d'ant..guerr. Dans l'ouest , e producteur.d
vend son produ4it de 4s -à 85- cnte qa mii, Dimnsle fil
de tranpot au mnarché cenxtral ,de Toronte,. Pour t9ulti
cýnâda en' généra, le prix: moy'en est d60 6> dwibxt& a
l'année <cae close à la fin du mos -de »sudriril
été iinpc>rt 11,771,690 livres de, laine brute, contre -15,

jpotaton8 furent respectivement de 9,084,72 et dl4,88 1,8,39 livres Il est évident- que les fl .em cna
dien~e tile lqaurefîs:I. line~l-pays. et cea

eut dû aux meMLeares méthodes* adopt ées pur ka manipu.
lation et la classification de -la -laine. Il y a auEk une ceo
pération -plus étroite entre let -producteurs et les fila*

teure, ce qui promet de faire de la laine l'un des produii
les plus importante dui paye.

PLUSIEURS CANADIENS DECORES PAR
LA FRANCE

le conoul -de France à Montréal,*M. de. Verneu!il, i
reçu dýu'gouvernement ifrançais kas dilômes èft médailles
accodéseon décembre dernier aux Canadiens et Ctaus.
iennes, qui se sont dévo*é pendant la guerre pour la
oeuivres. de guerre fr&~çaifflpý

la première lkde dies décorés cotient 25 noms, et là
seconde est attendue ces jou*-t#i.

d-1L es personnes. suivantes ont été décorées de la m&-
da fe cnu su ~nmd '~ajld a ~ia

sauce Française": Lady Gouin, Sir Hlerberet -Anu A
Rodgers, Mme Thibe&udsa Mme Wiliun Lady i]
lisansý Taylor, Mme Bhondin, M. Brodeunr, le.*lt-cel Cla-
rence Smith, MmneDelàge, Mine Hoageon, M.; MiE er, Y.
F. Roy, Ilime Hluguenin, Melae GertruIde Cergul, Mont
M. Thibrûle, -Mne LeAnoffie, Mbue O)balaka, Mme O.-S
Perreault, Ml. Poirier, Melîle Roy, Mine de St-Victor, Mote
Tarut, .Mine .WaMildb-knnr, Mîne Speàm.

Dlette décoration est nouvelle et n'a été jusu'ii
décernée qu'en reonoeitsance des Srvices rendus ê"la Ri
publique Firançaise, dýuoeat la guerre. Parmi* les distin-
gués Porteurs de cette Mjédiille de la: Retonnaiec
Française, -son3t la reine de Belgique et. le BRof t'Erpome

o-

Actuellement les 'acheteurs et les vendeurs moi
dam la. position d'un homme quivd unr
grattier - pas un'de nousne coninaît la valeur
de sa transaction.

L'acheteur qui sort de &otre magasin en craignant
d'avoir été trompé 'est la s.ùMn de notre fu-
ture banqueroute.:.- ; . ..
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ccessoires d'Automobiles

La vente
des accessoi-

res d'automobi-
les est devenue
un des points capitaux de tout com-
merce de quincaillerie. Ce moyen
de transport se vulgarise de plus
en plus au Canada, créant des né-
cessités nouvelles et offrant au
marchand l'opportmitd d'augmen-
ter ses affaires et pai conséquent
ses profits. Attirer les clients pour
leur vendre des accessoires d'auto,
.lest aussi les inviter à se procurer,
par la même occasion tout ce dont
Ils ont besoin dans votre magasin.
Cultivez cette occasion qui vous est
offerte de faire de votre commerce
le rendez-vous de tous les. automo-

@ bilistes.

VULGARISATION DE L'AUTOMOBILE D
OFFRE UN BEL AVENIR POUR LA VENTE
DES ACCESSOIRES D'AUTOMOBILES.

Ohaque année voit de nouveaux pas faits dans la voie
l'augmentation de l'utilité de l'automobile. Cette pro-
ssion prend la forme de développement de son utilité
point de vue commercial et aussi de l'augmentation
eonfort au point de vue de l'auto à passagers. L'effet
âÔral est de populariser l'automobile let d'offrir 'un
imp plus vaste à la vente des accessoires d'automo-

La saison d'hiver approche à présent, la saison où
on la vieille coutume, lemploi.de l'auto était consi-
rée comme terminé pour lnnée et le véhieple remisé

g Aujourd'uini-cependant cette action D'est

s nécessaire car les progrès de; manufacture ont rendu
automobiles de service -pendant la saison d'hiver, tant

2r fins commerciales que de plaisir.

Mais la préparation et iFemploi des "autos pendant

pendant l'hiver a été handicapé ces dernières années par des
raisons qui n'ont pas -été surmontées par la vente d'autds
avec des dispositifs rendant confortable la conduite en hiver.
Ce handicap a été le résultat de l'inhabileté à garder les
chemins de campa suffisamment exempts de neige
pour permettre l'usa de l'auto pendant l'hiver. Main-
tenant que le monv nt des bons chemins est en excel-
len'te voie dans toutes les provinces du Dominion, il est
intéressant de noter que simultanément un mouvement
s'est dessiné pour fournir les moyens de garder les che-
mins de campagne passables aux véhicules automobiles
pendant les mois d'hiver. Des efforts sont faitg pour aug-
menter l'usage des véhicules-moteurs au point de vue
commercial et il est évident qu'un des plus gros obsta*
c!es est l'impropriété de l'auto de fournir un service pen-
dant l'hiver sur les routes de campagne comparée au ser-
vice rapide qui est essuré en tous temps par 'les chenins
de fer à vapeur ou à l'électricité. On s'inquiète en con-
séquence d'avoir des camions-automobiles chasse-neige

l'hiver nécessitent plus de dépenses d'accessoires
qu'en aucun temps de l'année.

Pour conduire l'auto en hiver, cela néces-
site l'emploi de meilleurs pneumatiques qu'en
été; les chaines sont également employées plus
fréquemment sur les routes hivernales. Pour le
confort de l'automobiliste, il fairt aussi des gan-
telets et des chaufferettes. Ces dernières sont
de différents modèles; certaines sont reliées au
tuyau d'échappement du moteur et chaufferit
l'auto par une ouverture dans le plancher.
D'autres sont sous forme de réchauds portatifs
pour les pieds, tandis quil en est qui consistent
en un , appareil électrique pour chauffer les
mains sur la roue de direction. Les nettoyeurs
de brise-vent sont aussi bd'ucoup plus en de-
mande pendant la saison d'hiver quand la neige
et le grésil bloquent la vue. Les tapis sont une
autre ligne à pousser à cette saison. Il y a aussi
plusieurs points sur lesquels le marchand peut
donner à l'automobiliste quelque information
pour l'aider a préparer son auto pour la marche
en hiver.. Une sorte d'huile spéciale doit être
employée dans le moteur pendant les temps
froids et il y a nombre d'informations à donner
concernant le soin à apporter aux pneus pour
temps froid et humide, pour en. obtenir le mil-
leage maximum. 'De telles information# sont
faciles à se procurer pour le marchand et une
liste de règles pour l'hiver peut être préparée et
être suspendue profitablement dans le départe-
ment des accessoires pour que les clients puis-
sent la consulter.

as les districts uraux et fermiers, l'automobilisme

iol. 11-No 42



LE PRIX COURANT,.vondredi 15 octobre 1920 Vo.X fl- 4

pour garder lus principuies arteres ouvertes dans la cain-
paSne pendant tout Ilhiver; cette pratique étant meondée
par l'usage de clôtures à neige libérilement distribiée
le long 'du passages où l'amoncellement est susceptible de
se produire.

La route nationale Toronto-Hamilton qui est un des
Ichemins automobilistes les plus populaires du pays a étk
maintenu ouverte pendent les deuLx derniers. hivers par
l'usage de chasse-neige et' ce moyen de omui atoa
été jugé si satisfaisant qu'on s'attend à voir ce système
appliqué à d'autres. chemins pendant l'hiver prochain.

Le chasse-neige est surtout effi4(oe quand* la neige
tombe et il n'y a que peu de difficulté à garder un che-
min ouvert -par ce moyen, on dépit de la viplence de la
terupète de neige.

'Avec l'amélioration des grandes routes. dans tout le
Dominion, on estime qu'il est relativement faeile de gar-
d1er. les chemins ouverte. Le trafic est naturellement l'a-
panage des meilleures routes et avec leur multiplication,
on éprouvera moins de difficulté -à se 'procurer l'équipe-
ment nécessaire pour chasser la neige. Les. plans du
Gouvernement prévoient une chaussée plus large que
celle qui existe dans la majorité des chemins de campa-,
gne en ce moment, ce qui rendra plus aisé de garder le
(entrewdu chemin libre de Rieige épaisse.

Cette amélioration rendra l'automobile de beaucoup
plus. grande -valeur et provoquera un gros débit d'aes-
,joires dans tout le pays. Ce mouvement peut donc avoir
l'appui, des marchands .tout cpmmie ils ont donné leur
soutien au mouvement des bonnes route.

L'apparition de l'automobile a amen4, des change-
ments dans notre vie nationale et de nouveaux change-
mente se- produiront à mesure que ce mode de transport
se développera Un intéressant changement quç * liàtt7
mobile a. amené dans les régions fermières a été le qhan-
gement des heures de magasinage du fermiers.,., bané
beaucoup de parties du pays, quantité de lermierà vs-
aaient autrefois en ville le samedi -matin pour faire leurs
emplettes, aujourd'hui, ils viennent en 'ville le samedi
'-mir et emmènent leur famille avec eux. Ceci tient à ce
'que tl ermier a, à présent, à sa disposition un -moyen de

tz~#prtplus rapide, ce qui lui permet de trevailler
'Iout*le jour et de .pou4'oii encore arriver assoz-ê bonne
heure -à la 'ville dans la soirée. Et, au lieu -de venir seul,
elï! habits dé travail, *il descend- avec toute sa famille,

e*iimanché, pour'se recréer. Le résultat logique, est que
*les mareliands des villes ont maintenant une 'meilleure
.6portumité d'entrer en, relations étroites avec -les fa-
.'millà~'de leurs 'clients e t par as fait même, peuvent ob-
* teriiri uleilleur rendement des étalages -de vitrine et
des autres. formes de publicité. Le commerce s'est dé-
ve!lcopO considérablement dans de nombreux centres par
li Mvugarisatioi de l'automobile et plus-'lusage, sen ré-
pandra, plus le qunalie "oa en tirera de profit.

La ,campagIi& de réduction de prix des automobiles
e ntreprise-ffl-cà. mnent.2aux Etsats-Unis et au -Canada,
aidera à augment"ersge des autos, qui.-répondent de
plus en plus aux nécessités de@ citoyens et des fermiuers'.

'rous ces facteurs devraient engager les. *marchandd de
quincaillerie à agrandir le -rayon, de 'vente des accesaoime
d'automzobileg et à mettre en vedette sn toue'temps, si lei
.ûonditions locales le permettent ce département qui a
.pris une importance capitale.

FORD A DES IMITTEURS.'

i/e;emple dg la compagnfe ford annonçant une ri
diut'titya de tous ses prix, commence déjà à. montrer seï,
effets. ,9earo,. Roebruck & Çompany -et. Montgomcrv,
.% Ward' & Company, de Chicago, ont pub.ié de liouveIe
listes de .prix, dans lesquelles les'prix de leurs anciens ci.
talogue@ sont coupés de 10 à 20%y sur une grande variéti
de marchandises.

Les cotons, l*es rnousseines, et'autres tissus sont les
premiers dans la liste des réductions. ries habits de con-
feetion pour hommes et femmes sont également réduiý
de imême que led chaussures et les cor8etë. Auceune rý
ductiorr dans la nourriture n'est annoncée.

o

LE FROMAGE DE QIVEBEC SUR LE MARCHE
ANGLAIS«

De retour d*un voyage en 'Europe, 'où il était ahli
pour trouver un. débouché avantageux au fromage de
notre .prurviuce,<M M* Augst' TDudel1, gérant de la Coopéra
tive 'Oen'trale des Agriculteur68 de Qu&Se, annonce qu'il a
ouvert des négociations avec la maison Loveil et Christ.
nmaïs, qui a -son -principal siège d'aÉffaire8 à Londree et do
miccursaJ9 considérables à liveqpool, Manoheeter, Bristoý
Glasgow et dans tous lois centres de l'Angleterre.

M. Truldel dit que cet~te maison est financièrement
l'ùne des' plus ;puissantes dui genre dams le Royaume-Uni
etqu'après'avoir fai't a;pprécier notre frmage à es nomw
breuse« c.lientèle,, elle sera, vite dk'posée à payer des pri 1
sinon suepérieuria du moinis égauxâ à ceux''qu'elle consen'
tait à accorder aux fromaes Brockville, Bell eville, W ester'
el Townships, dont une forte proportion était faite de lmo
mage 'provenant des bonnes fabriques de la province de Qné
We, pais dont l'origine était travestie, par les nom noun

veaux. quS notre fromage recevait dans certains entrePôti
de Montréal.

La Coopérative Centrale d~es Agricuiltmeu' de Québ«
manipule chasque maine environ 10,000 -botÎtes de fromaog'
qu'elle va pourvoir ainsi placer ewu le maréhé anglais.

Danm la discussion entre le traval et le capital, vOl
vous Imnaginez qu'il iî!'y a que louvÏier qui t
vaille *et qu'il n'y a jamais aucun i*ivrage f5d
Pou lui, et que de même, le oeptïï* achèf'
du servie seulement et c'en a]iiII"'à offrir
C'est un non-sens.

Vol. XXXM-No 42ý



Vol.XXXII-N 42 LE PRIX COURANWr, vendredi 15 octobre 1Ô2Ô

Les- marchands sont mis en garde contre la vente- des
articles à fausse marque

-UJn amendement à la loi des produits pharmaceutiques
et de8 coetilsvient d'être mis en vigueur et les mar-
Che"d feraient bien d'en faire l'étude soigneusement. La
loi traite purticulièrement du faux usage de marques pour
les produits alimentaires contenue en epqueta. Le max-'
chand qui' offre en 'vente ou qui a -dans son magasin, mis
en vente, das articles étiquetés comme étant un certain pro-
duit, maig qui, à l'analyse' sont reconnus contenir dles sub-
etance8 étrangères à la déclaration de l'étiquette, et tenu
respowsble de la 'vente et est passible d'une pénalité.

:4ug. termeçs 4e la. loi, un paquet est défini comme
"toute boite, bouteille,. panier, boite en fer blanc, baril,
-caiaee, r&pet acar-ton nage ou tout autre eioe dan's
laqielle quelque article est .placé ou empaqueté."

,Qu'est-ce qu'un produit aiementaire à fausse
* marque?

La loi est -la. suivante:
* Un produit alimentaire sera jugé être de faums mar-

que, àelon ta- signification de cette loi,
(a) si c'est une imitation., ou un succédané, ou un ar-

ticl e. rp emblant ide faç~on à tromper, à un autre article
ý' alimentaire ou ~Iarnisckque sous le noni duquel 'il eýt

'Pý,i ou offert, ou exposé en vente oans qu'il soit lisible-
.;tàent. -étiqueté de manière à indiquer son véritable carase-

* (,b) s'il est désigné être le produit d'uni pays dont il
n'Pest pasy vé41albIerent le produit.

(c) s'il est .vm&dl ou mis en vente sous un nom qui

aPpa4ient. à un autre article.
. (d) s'il est coloré, ,enduit ou poudré de telle sorte

qu' m doýIýme soit caclýé, ou si cela egt fait pour le faire
paraître meilleur ou. de plus grande valeur qu'il n'et -réel-
lenent.

(e) si des prétentions fii'uses ou exaigérées, sont faites
à i~on suïet, Sut l'étiquette ou de toute autre manière.

(f ) si dans lempaquetage,. cachdt6 par le rnanu.factu-
fatreou lepoutuet portant son nom et son

sadre, Ieè contenu. de üisque paqàxt n'est pas conseiencieu-
dement. et 'correctement gpécifié dans des limites de varia-
bilit'é à être fixées par des règlementations comme prévu
dans oette loci; en tÙmes de poids, de mesureig, ou' de nuùoiê
ro, sur 'extrieur du, paquet; il est prévu que cette Bous-
@tion, :ffe devra pas s'eppliquer aux- Paquets dont le poids
y comlpriti'oe4Jaqlietage et -le contenu, est en dessous de
deux onlbes;- il est prévu «uMi que rien dani cette section,

n.. i o xgrl élrtO epis e-eue

ou de noeMbre sùS le8 récipients ou paquets de gandeurs
courmétes -omm~ie pxéi par les ordres du. Gouwerneu eon
conseil, -oift la loii des viandeý et produite alimentaires en
boîtes, et il est prévu en o tre que le -Gouverneur en con-

oeil puisse faire des réglementations différent l'opération
de cette ote-setion en entier ou en partie pour teile pé-
riode qu'il juge à propos de prescrire, jusqu'au.premier
jour dé juillet 1923.

(g) si 'vendu comme composé, mélange; imitation ou
suacédané, il net pas étiqueté suivant ).es exigence de
cette loi.

(h) ai l'emipaquetage contenant le produit ou. êi
quette sur l'empaquetage, porte quelque déclaration, des-
sin ou devise conceernant. les ingrédients ou les' u2btances
qui y sont ontenue et que cette dlaration, oe *dessin ou
cette devise sont faux ou trompeurs de quelque façon; ou,

(i) ai l'empaquetage onitnmt le prckuit ou s.
l'étiquette suir l'empaquetage, porte le nom d&un indiviu
ou d'une compagnie se réclamant d'être le mn.a0t>ier
ou le producteux de l'artilcle alors que la compagnie ou la
personne est fictive ou non existante.

Tout article alimentaire qu i est un composé, un mé-
lange, une imitation ou un e*icoédàné devra être étiqueté
clairement et correctement comme tel, et les mots "pur")
ou "«dorigine", ou mots équivalents à ces termes ne de-
vront pas être employés sur les étiquetteç ou en rapport à
ca3 articles, et ces dits aiticles, devront être empaquet",
marqués ou étiquetés de 6e1le manière qu'ile ne puissent
tromper les gens quant -à leur -nature véritable.

Pémaltés Imposées
(1) Toute personne qui par elle-anême ou par son

aget o ss ei~oys fbrque ;pour vendre, 'vend, offre
en vente ou expose pour vendre quelque article d'alimen-
tation ou médiciment. qui est falsifié ou .matqué fi".se
ment sera reconýue coupable d'vîffense.

(2) Toute.personne qui attaxhe à quelque arile ou
empaquetage de produit alimintaire ou de nmédicamnent
venu ou offert ou exiposé en v'énte une étiquette ou une

,aque contenant des noms, deim ou déclarations faus-
ses ou trompeuses, ou qui néglige ou refuue d'étiqueteýr ou
de marquer un article ou, lin empaquetage.de poodit ahl-
mentiire. ou de. médicament en conformité avec les exi-
gen"e de cette loi, sem. passible pour une première offense,
sur conviction sommnaire, d'une amende ne dïîpasant pas
deux cente dollars et leb frais -et 'tnétant pus .moindire de
cinquante dollars et -les -?ais, ou d'un empriso>nnement
pour -un terme n'ecédaiit pua trois iriois, opi, des deux
amendes et emiprisonnement, et pour toute. oîffenýe oub-
séquente, d'une aanetde*n'eiodýn't paà 'trÔià èents dollars*
et les frais, et n'étant IpM inférieure à cinquante *dollar5 et
les frais ou d'Uni emÈ%merit pour tI terme:ne dé-

pmzÊ p sx mois, ou des deux. âmiiaé et iqron
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La .Ponstruotion
-A l'étude, coinstruction d'une école.

Secrétaire-trésorier de da Commission
Scolaire: G. J. Boiuvert.

BEDFN)RD
Succursale de le Ban-que Molson.

Architecte-: Phllip J.rm'urer, 241 Côte
du Beaver Hal, Montréal. Enýtrelpre-
nieurs généraux: Cook L, Leitch, 55
rue ïSt-Prançois.Xavier, -Montréal.
Contrat à accorderpour- électricité.,
Pas de matériaux requis.

CHAMBLY
Succursale de la Banque Canadien-

ne du Ooinmerce. Architecte: Domi-
n.ion Realty Co., 23 rue King Ouest.
Acier architectural: MeKinnon Steei
Co. Ltd, Cheini Drumamond, 6har-
brooke, P- .

GRANBY
Succursale de la Banque de Mont-

réal, rues Principale et Dufferin. Ar-
chitecte: X. G. Rea, 1286 Côte Beaver
Hall, Montréal. Souissions reçues
par l'architecte juoqu'au 18. octobre.
Plans kt 'opéclfications chez l'arehi-
tecte.

Couvent $105,000. Propriétaires:
Les Rév. Soeurs de la Présentation,
St-Hyalnilie. »Architecte: Alcide
Chaussé, 72 rue.- Notre-Dame Fat,
Montréal. -Entrepreneur général: U.
Boileau Ltd, 312 rue Fabre., Montréal.
Toiture et xentilation: J. *A. Fran-
coeur, M58 rue Fabre, Montréal. Elec-
tricité: J. A. St-Amnour, 21-71 rue St-
Denis, UMoùtr6al.

ORANDrMERE
5 habitations ouvrières $32,000. Pro-

priétaires-,,Aimé Ally, 90 rue St-Jac-
ques, Archifecte: ArFselin & Deioon-
court, 1M4. rixe Notre-Dame, Trois-Ri1-
vières. Plomberie: P. Lachancp, rue
Principale. Peinture, .J. H. -Nobert,
193 rue St-Jacques.

15 habltatiqus ouvrières de $4,000
chacune. Piopriétaire: La Compa-
-nie de logement, ouvrier de Grand'-
Mère. Arch4tectes: Asselin & Denon-
court, 136 rue Y.otre-Dana, Trois-Ri-
vières. Eentrepreneurs'généraux: Bel-
lefeuille 4 .Trépanier, rme St-Fran-
çois Xavier, ToIs-Ivières'. Fonda-
tions: Amédée Deztél, au soin du pro-
priétaire... Peinture: J. H. Nobert,
1W3 rue St*4.aques. Plomberie: P.'La-
chance, ilié. Princlpeble. -..

L'ANGE GARDIEN
A l'étudç, cops.ruction -d'une él

Secrétaire-ttsôrier de la canmIssion
scolaire: .Mp -B. Roy... -,

*L'Ae9OlMPTIOIV
Collège *dé garçoda $100,000. Archi-

tecte: J. Turgeon,, 58 rue St-Franeois
Xavier, Nfontréal. Entrepreneur gé-
néral, fondation et cimnt armé: Ar.
Leduc, 1495, rue &t-André.

Bureau à3OOru Ôtgtes. Pro-
pri6taire: Levis Tools l4d. Gérant:-
Achiâle Villeneuve, rue St-Romuald.
Travaux, à faire à* la journée.

LIMOIIIOU
Couvent des 'eurs du Sacré-Coeur

8ème rue. 'Toitur-e idétrite par le
feu et 2 étages gravement endomma-
gés. Perte $50000. Aucune dérision
au ftujet de la reconstruction.

PRAs1dence. F>ýpri6tafre: Laiteiare
Laval Co., 237, .4fre avenue. Rési-
dence endamaagée par le feu. Pierte

$3,000. Sera reconstruite Immédiate-
ment.

LONGUEUIL
Nouvelle voûte et réparations ait

Bureau d'Enregistrement. Secrétaire
trésorier de la municipalité: J. F.
Brais, 18 Chemin de Chambly. A'r-
chitectes: Viau & Venne, 79 rue St-
Gabriel, Montréal. -Entrepreneurs gé-
néraux: Létourneau & Lacroix, 204
.avenue Victoria, 8L-Latnbert. Tra-
vaux, à faire à. la journée par les en-
'-Yireneiirà généraux qui de.mandent
Immédiatement prix pour portes de
voûte en acier, briques et -petites
qtialmtités de bois.

-100NTREAL
Piéparations à. résidence $2,500. Pro-

vriétaire: F. Marcotte, SM4 rue Dut-
tarin. Entrepreneur général-: J. Bois-
vert, 9M. rue Boyer. Travaux à faire
à la journée par l'entrepreneur géné-
rad. Matériaux achetés suivant be-
soins.

Réparations à résidence $1,000.
Propriétaire: Jos Toupin, 150 rue Le-
pailleur. Travaux à faire à a jour-
née par le propriétaite qui achète
matériaux suivant besoins.

Résidence $2500. Propriétaire: A.
Paquin, 1,363 rue De St-Valier. Tra-
vaux à faire à la journée par le pro-
priétaire qui demande prix pour bri-
ques et bois.

Réparations à résidence $2,000, 2837
rue Chateaulbriand. Propriétaire:
Léon Coutlée, 3302 rue Henri Julien.
Travaux à taire à la journée. Pro-
priétaire achète matériaux suivant
besoins.

Résidence $3,500, rue Mercier. Pro-
priétiaire: J. Nantel, 195 rue Marquet-
te. Travaux à faire à la journée.
Propriétaire demande prix pour bri-
ques et bois.

Réparations à résidence $4,000. Pro-
priétaire: M1. L. Parker, 1026 rue Dor-
chester ouest. Travaux à faire à la
journée par le propriétaire. Pas de
matériaux requis é

]Résidence '$2;000. Rues Bernard,
Bohffeur et Souiligny. Propriétaire
et entrepreneur général: Geo. Bour-
get, 4526 rue Du Buisson. Tous tra-
vaux à faire à la journée. Proprié-
taire demande prix pour briques et
bois.

Réparations à appartementé $6,000.
Propriétaire: Metcalfe Apartments
Co., Chemin de -la Côte. St-Antoine.
Peinture: H. Daniels, 139 rue «FuI-
ford. Entrepreneurs généraux: . J.
Giletz & Co., 22 rue Mayor.

Résidence'$6,000, rue Weuthill, coin
Giodfrey 4 Sherbrooke. Propriétaire:
A. A. Simith. 7458. rue Bleury. Entre-
preîneur général; J. H. Salisbury, 354
Avenue -Madison. Reçoit prix immé-
diatemrent pour tous matériaux et
pourra accorder sous-contrats.

Entrepôt, rues Ottawa, .Ann et
Shs&nnon 4 iltropriO6t&ire: jMontréal
Light, Heatý & Power 00., 83 Craig
Ouest. tArchitecte: L LSara-Bournet,
* i3a, 2ôme avenue Lachine. Soumis-
sions «pour enùtrepreneur général ac-
tuellement i-eçuee sans date de çlô-.
ture. Plans et sp8cifications chez
l'architecte et également au siège so-
cial, 83 rue Craig Ouest

'Résidence $3,6W. coin Lasalle et
Pare Champlain. Propriétaire et en-
trepreneur général: J. Therrien. 40t.
rue Letourneux. Travaux à faire à
la Joui4iée par de piropriétaire qui de-

anande prix pour briques et bois et
pour la balance des matériaux. «

Agrandissement de l'école protes-
*tnede Tétreautville. Secrétaire-

trésorier de la commission des écoles
protestaintes: C. J. Binubre. Ins-
pecteur des bâtiments: F. B. Palmer,
32 rue Bçlmont. Architecte: F. Pe-
den, 6S avenue .du, Ccùlège McOill.
Acier: Dominion Bridge Co. Ltd, Do-
minion Station, Lachine. Charpente:
Stirling Woodwork Coi, S-Lambert.
Plomberie et chauffage: Latimer &
Enrlght, 34 rue Cathcart. Entrepre-
neur général: Bremner, Norris & Co.
Ltd, 65 avenue du Collège McGill,
pourra accorder contrat pour électri-
cité. Pas de matériaux requis.

Soumnisions pour l'Eglise Kensing-
ton, avenue Grand, S-D.G.Architec-
tes: MeVicar à Heriot, 68 avenue
Union. Med Bros, 515 rue Guy ont
donné leur sooenlssloa

Rbéparations à ila, 'succursale de la
Banque Molsons $8,O00.-1093 avenue
Mont-Royal Est. Architecte: Philip J.
Turner, 241 Côte du Bes.ver H1all. En-
trepreneurs généraux: Cook & Leltch,
53 rue St-François-Xavier. Charpente:
Wm. Rutherford & Sons 42 avenue
Atwater. Balance des travaux à fare
ù -la journée. Pas de matériaux requis.

Plans préparés pour modifications
à apporter à un bâtiment pour école
$160,000. quartier Ville-Emnard. Archi-
tecle: Charles David, 78 rue Crescent:
Les plans ont été approuvés et les
soumissions seront demnandées 'sous
pieu.

Transformation de résidncs en 6
flats $1 7,000.-rue Cadieux. Proprié-
taires et entrepreneurs généraux: J.
Gilletz, it Co., 22 rue Mayor. Plomn-
berie et chauffage: S. Schiqlman, 749
ntie Cadieux. Balance des, travaux à
faire à la journée. Pas de matériaux
requis.

4 résidences détachées -de $9,O000. -
chacune. Propriétaire: G.H. Horsefuil,
33 avenue Ballantyne. Architecte: T.
*McLaren, 264 Côte du Beaver-Hali.
Enutrepreneurs généraux: W.H. Payne
8- Co., 62 avenue Westminster. Toi-
ture: D. Nicholson (& Go., 837 rue St-
Panul. Contrats à accorder pour plâ-
trage menuiserie, plomberie et chauf-
fage. Entrepreneurs généraux deman-
dcnt prix pour plomberie et acces-
soir es.

3 résidences $30,000. avenue Wilson,
N.-D.-G. Propriétaire et en.trepreneur
*gtuéial: J. (lilletz, 22 rue Mayor. Ar-
chitecte: D. . Crighton, 851 avenue
Oxenden. Charpente: Z. Berthiaume,
69)4 rue Aima. Plomiberie*et chaouffa-
ge. W.J., Barber * Co., 91 rue Ste-
<ieneviève. Peinture: H. Daniels, 139
rue Fuiford. Vitrerie: J. P. O'Shea, &
Co., 15 ruelle. Perrault, Balance des
.travaux à faire qà la journée. Pas de
mia tériaux ré,quisa.

Réparations à résidence 8.500.
Propriétaire et architecte: Corporation
archiépiscopale, 471 r'ue Lagauchetié-

*re -Ouest. 'Eleetricité: -Fdrgat Elec-
tric " t. Motor Co', 1581 rue Stjac-
ques. Entrepreneur général : P. Sau-
vageau, 110 rue St-Antoine. Toiture

.par l'entr-epreneur général. Plombe-
rie et chauffage: Paquette & Fortin,
79 ru Cathédrale. Contrats à. accorder
î»"- 4entrepiféreur général pour pein-
ture et décoration. Pas de matériaux
rteqLuis.

100
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* des Piêges -en.
.sag .sont -des

VICTORS
Avec un bon stock de Pièges Victor'vous êtels en'position de

faire un'bon commerce de pièges.
Les Pièges Victor donnent tant de satisfaction pendant si long.- 'ter -u vsclients ont une excellente opinion du marchand qui

les'er- a vendue.
Les Pièges Victor de 1'Oneida Community «

dominent le marché. Vous pouvez gagner beaucoup plus d'argent
eu vendant des Victors, non seulement parce que vous en vendez

davantage, mais parce que vos clients vous recommanident à d'au-
Vous manquez une bonne occasion de faire d'excellentes af-

faires* *t automne si vous ne faites pas d'étalage de Pièges Victor.
,4ettez-vppa, en relations avec votre courtier sans plus tarder.

In'y aura pe& assez de pièges Victor pour satisfaire les demandes.
Faites un étalage de Victors et vous attirerez 'deà clients.

ONEIDA COMMUJNITY. LIMITED
Niagara Falls, Ont

Fabrican.ts des Pièges. VICIM>RP 4)NEIDA

En 6crivant aux annonceurs, si vous mentionnez le "Prix Courant", vous vous -assurez un meilleur service.

Nol, XXýft11,,No'42
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Miroirs. -Cadres - oulures
Nous sommes les seuls* manufacturiers de miroirs qui manufacturons aussi les-cadres. Nous

pourvonis par conséquent vous offrir les prix les plus avantageux, pour votre assortiment'e miroirs
encadrés ou à la caisse. Cette ligne est toujours en grande demande, et il est de votre intérêt de la
tenir er. *stock... COMPAREZ* NOS PRIX. 'Nous offrons miroirs avec cadre de 11/2" fini imitation

oer, .rn~rxtfir .8 .4"evrnpu $6.96 la doz.
Outre les miroirs, nous manuf-acturons tous les- genres de moulure pour cadres à images ou

miroirs. . ý'No i no= es pogitivement -la -seuae ingson' . 6nadienne-française, et- nos prix défient
toute, compéttion. EL'ÉME"-OUS- "< SOYEZ CONVAINCUS!1

Vkd povezacheter par l'entremise aéWvtre, marchand dè gros, ou spil -¶a. pas notre lign,,
achetet.dretemut Qhe7, is. INSISTEZ POUR, QUE CE SOIT DE LA MARCH.ANXJSE FAI't
PAR NOOSI .Notre lignesmt comlte..

1~ 1SEk~~VÔUSNOTRE~ ..tLENT?

TrOWOURS EN SrQcKX
-gn46odetom genres,
Vitt skpieet doubld

£e4nàs ovios et cwfl*,
Oeloqs powSeurs -et

La Clé Wistntttlor.i& PIis mic,f
*Maa.f.turdec -de Càd>le, MouJurés et Miroirs.

]WONTREÀ.L. ~
Manufacture:. l"1ME CLARKE,

MONTREÂt.

Pou- x L'EST DU C$OADA DES dELEBRES,

fieu *t ,Jeâmbe à cite

LE, E ?L22 i teameSE uest,

MONTREALt .. &CANADA'

lPeRDINA ND -GIROIX
MARCHA440TAjLLEUR -

---. Sati f'i0on garantie ' ,

Coin di l'Avenue Grande Ile et de la rue Codiineau
BELX ERIVE, V»IEYFELD', P.,--Q.

T6I. Bell 9

J. i L. J&
EPICERIES «"CHOIX

Spd[lIit6: Beurre, Oem4fs, F.A6nAîge, Fruits et L6gumes.

* ~ ~ YF » QIrar~ ~UE.

N

RESTAURANT" JQFFI~E
GA~PARD L~QU0~ Prô'~pu4~aii.

8p4ol~I1t6~ ,P~i~2èt Tabac. -

4

Rue Ste-C~cilè, - YALLEYFIEI QUE.

Tél. BN:Fa

VICTOR.. L E AUDIN,.*.Y/
MAGASIN GENERAL AÀU COMPLET.

Un seul prix. Bon marchil au comptant.

ST-CHRYSOSTOME, P. Q.

Vol. XXXIn-No 42102
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Ferrnnere, uInoaflherIo, Pointures,- Vomis, Vtres, Etc. B
P ERRONNERIE

Mercredi, 13 octobre 1920.
Un des faits les plus remarquables

cette, semaine a été le déclini d'un cer-
tain *nombre de mnardhandisee. Ces di-
minutions de prix s'appliquent cepen-
dent à des articles autres que ceux
di% là éàb.iati6h deetIu entrent le
fer et l'àôlelr. Pahml les réductions les
plus notables sont celles de la corde à
chhsli~ 'd lut ehandelle, de la ficelle
d'dmbillage, etc. Cette tendance plus
facile était *prévue dans notre dernier
numéro.et les prix pourront baisser en-
Cofe obur certaines- de ces ligne.. Les
cuirs 'raibIr sont plus abondante et
les m eilleures qiualit6s vont, pense-t-on,
être cotées moins cher. La corde pure
rhanil(b et Sisal est meilleur marchél, ce
qui est dû en grande, 'Partie à la con-
currece étrangère. Let vieux maté-
riaux et les 'métaux on lingots sont éga-
lbmterit moins Soutenus et quelques-uns
ont b1sissé.

D'un autre côté il y a eu affermisse-
ment d'un certain -nombre de lignes qui
sent plUs en rapport avec les listes de
l'acier et dut fer. Les marteaux de dif-
férents genres, les -formes'pour chaus-
sures, etc, sont révisés à la hausse. Les
huiles, lubrifiantes -et- les char4elue de
cire, etc., sotnt plus chères en raison de
l'auMmtation dbs taux de fret Le
papier d'emballage est encore*plus cher
cette semaine. Les polis et les vadrouil-
les 0-Cýedar sont* marqués plus choe.
Lds "extras"l sur le fer raffiné sonit plus
chers et sont incertains suivant la ra-
reté.

Bien que la situation soit plus calme
sur certaines lignes, les ordres de la
campagne sont assez nombreux pour
r6pondre aux désirs des jobbers.

FIL DE FER BRILLANT
INO2/0 t Phu... .. .. . .. 4

01... .. .. .. .. . . ..
. . . ... ...... 6.06

. .. .. .. ........ 6.12
12 .. .. .... ..... .. 6.20
13a.. .. .. .. .. . . . .. 0
14... . .. ... .......
là. .. ... f.. . . . .55
18 .. .. .. .. .. . .6.70

Fil de fer à. ressort etfrn de
fer 6"6m $2.00 dk ompl-
tnent Sur le -prix. -dessu.

FIL ÔE FER GALVANISE

;oS 4 et s.. .. .. .
tics 69 7, 8..... .. .. .

fo0.... .. .. .. ..

4041 . . . .... .. .. ...

Leis 100 lbo
7.00
.6.95
6.50
7.'00
fis,.0

gols .. .. ... ........ 6.75
No14..................... -7.5
No 15. .. .. ...... .... 75
No 16. .. .. ... .... .. 7.85

PRODUITS DE PLOMB
Ti1yau de plomb .. .. .. .. 17.00
Rebuts de plomb .. .. .. .. 18.00.

Nota,-Le tuyau de plomb est Sujet
à un eooebà>te de 10 p. c.
Cdéu« et treppe n plomb,

liste Phu 80 P.C.
Plm "wbol", la lb .. . . . .1
Plomb et feuilles, 3 1 Si la lb.,

filb en uilles, 4 à 8 lb,.,
piedearé.. .. .. .. ... 01

fleuiles Conoies, IÀC extra et
feuilles oouéiéE &'la dimen-
doan, 3'o Ps? ab. erGit.

Soudure, garantie, la lb . 1à.p
Soudure, uMtrlhenet, là lb. . 04
6ouxdure, çommeM~iale,,lô lb. .8l
goùdure, wlplng, la lb. . . . 0.186
SouduwMen broohe (No S)-

.55 -. . i . . .. . 0.*
50-00.. .. ... .... .. 0.451

FER ET ACIER
Zinc. en feuilles, caaks . . .. 0.20
Zinc en lots brisés .. .. .. .90
Acier doux .. .. .. ...... 5.30
Fer de Norvège. . ........ ...Acier à ressort .. .. ...... 60
Acier à bandes .. .. .. ... 5.50
Acier à outils Black Dlaumod,

la ib .. .. ..... .. .. 3
1%r ordinair e n barre iles

100 lb.. .. .. ....... 515
-PFer raffiné, Aes 10e lbo... 6.15

1%le notre en feuilles:

TOLES

Calibre 10 . ...

Calibre 12 ....

Calibre 14 .. .
Calibre 16 ....

Calibré- 18-20 ..
CtilibÉe 22-24...
Calibiue 06 ....

Calibre Bt ....
Tôile galvamnée

Les 100 Ibo
Sur application

ide

id4 1

id 44

id 44

44 44

10%/4oeces .l .U'..1
Calibré 2S.. .. ...
Calibre' 26. .... . ..
CaIIbres 22 et 24 U 4

Calibr .2. ... ..... .. 80
calibre?1le. .. . ...... 10

Clbe16 ..... . ......

de &y&.e
Calibre 28......13.25 16.00.
Calibre 26,.... . i35Q!, 15.15
Calibre 24* . ,.. .. 12 o155

-Clbe2Î-. . .. 30- 52
Cfflibres 18 let -0 . . 7 1.1' 15.00

Notp :-Chdirge etra de 23 'à 85e
les 100 lvre poulr iÔte brisés.

VIEUX MATERIAUX
Pnous è automobile.....
Cuivre jeune . .. . .0.07
Cuivre yog.......
Cuivre léger.. . .

Rtetailles de zinc.....

0.01
0.08
0.1.5j
0.05 j
0.051

Ver foreé To, 1, armse
tonne ..... .. .. ...

ne).ài;ý '. .. ......-
Bouts; 4<Iau. (tonn). 14.00
Plaques do eàSh-;ton-

ne). .. . . . .0.00

Acier poqr faire tondre. 84.00 25.00
i1,,aheiline No 2 .. . .... 10.00 12.06
Plaques de ohiudiérs. . 17.00 19.00

WVYAUX FOR(G
Les tuyaux forgée noirset. aw.i6

dont tti~8 laris Pd*t ri moffibnt et -On'
ne peut prévoir 4ùand cette situation
va S'améliorer..
Acier

«3'
3'
j'
1
1%
'3'
8
23'
3
S3~
4

pouce.

Fer forg4

2

niaé.
les Ceut pieds,

l'il 7.41:_
.681, 17.1
.7.10. , .68
8.80 10.81

* .. ".1.: dfI
44 .75 is'i8

*20~m

S,9L
* fies

. . 10~
* ~ asa.

88.79
... 1s*1

bd. .

88.74

PEINTURE

.4cMercred, .13 octobre 1920.

Le Conjiperce de. la pelllturé est nc-
tuellement tranquille pour la saisn..
Les manufi turilber,ott 6uëtsS rem-
plirléEode e~EUrIWn et bien
que .eeux-ci .. t alflnela pé-
riode tr~anquille, donitiiu!e toujours.& exis-
ter SUrF les affà'lte àoirantes. Il y a un
beul point Intéressant hnoter en ce mo-
ment, c'est le. grand nombre d'ordres
reçus. peur livraison au printenipsi Un
manufacturier nous disait que.,dana car-
taIna cas la rilsonsi-iltait- ph6noménal.e
pour. cette saison de Ifannée et Il: ajou-
tait que cela. Indiquait que le commerce
était bien disposé à envisager l'avenir
avec -confiance."

Le point capital de« la semaine a été
l'affaiblissement du ton de l'huile de
lin....Bien que le prix n'ait pas encore
attei nt le chiffre de Si1.50, quelques-une
cotent $Ï.55. Pour de grosses quan-
tités d'huile, il est entendu qu'un prix
un pou plus bas peut être obtenu, maie
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pýqt-d'un baril le plus bas prix coté
ici qÇt $1.55.

LE TEREBENTHINE MOINS SOUTE-
NUE - PEU DE VENTES

Térébinthine - Le muvement de la
tgrêbenthimnh est resent dans le mime
a ns que celui de I'býWIîg.de 1W. Le ton
du marchil eit plus mnou et les lots d'un
baril sont cotée > Sà.30 le gallon.! Les
onarges suppuIfentaires ordinaires sont
faitéis pour lés petites quantités.

Nota cotons:

Pýaîl baril simple. .. .... 2.83 2.35
Par petits lots.. .. .. .. 2.40 2.45

NOUVELLE BAISSE DE -L'HUILE DE

Xuile dia lin Le rcrhé du lin a
subiý uMa7forte baisse.cette semnaine et
le pr 'ix a baissé jusqu'à atteindre $300
le. boiseu. *Il y a longtemps que l'on
n'avait vu un prix *ui*týbis et'ceci gi-
n6ralement veut dire à'hij $1.0
En .mime temps les broyeurs d6clatdnt
que lqfsqu'ili* viennent sur le marché

pojir achetér, les prix augmentent Ira-
niédittemont, et. ils sont pour ainsi dire
"pWis entre -deux feux". Il n'y à' crie
tes Z~i de mouvemeftl pour l'huil e n
ce monint da*ns Pmnes généràl,. jien
qu'un -broyeur d6clare que les -ventes
par lots d'un seul baril ont été odrsr-
djinairemyint. aptiyee. On rappqp$e qu'il
nly a qUe très peu <huils anglaise, qui

ariemaintenant sur le marché# -pau
:..ýts du' fait 4àae le -4pd' -cette huile
est plus :é<pv* 40u ceu ela graine
broyée eti Canada..

Nous ooI."s

Hirile Brpte'-
1 à 8barils. .. .. ... 1.5510
3 -à 4 w* . 0' . # p ..

Ili-le bouillie-
là bi3l.. ... . .. .158 6

de la MrIe 3.b Âr.n idhiral, ne

ýLE VýRRE ffl"PI4Je CALM - LES
VENTES.g jDE j weirC SONT

Verr »t. nmastloLi ti,hrn@ -du verre
et du nua#$c est un, pdu'p1ud calme et
les aqývisiornêmënté îeft un peu
meigi"us qu'il y a .quélqui temps. Cecl
at dO à la-diminiutlleAdâ la demadde
et aussi à l'afriv6d dé 66rtairis stocks
de Belgique. En mémé témpa los mar-
chands de gros affirmé.$t qu'ils nie peu-
vent pas obtenir tiut 14 verre dont *ils
ont besoin et qu'il dé passera certaine-
ment encore -du- Id*îps, avanit qu'ils
n'aient un surplui Id'e stock. L'escompte
sur le" verre reste à 16 pour cent et il

n'y a aucune indication de changement
dans un sens ou dans* l'autre.

Le mastic est bien coté actuellement
et les marchands attendent la livrison
des premiers stocks pour l'automne. Le
prix de base reste le miAme, mais les
extras ont àtà changés pour ge confor-
mer -avec l'oupuentqtion des taux d.
fret ~

Noua. cotons:

PrO l a 4, . ý'

Par î25 ilivres. . .. 75 8.00 8.35
Par 181/, livm.. 8.00, 8.25 i .60
En bpg$saiq48 Io '$JO q» 1080

U~ c~$Sat~s l.141JýII U.70
bgaèwo à.I%uU e '. -'.in 88$ pMâe

Mentis de M"Mbisrp pIaiMr opqtIl-

MOUVEMENT FAIBL *E POUR LE
BLANC DE PLOMB A

L'HUILE
Blanc de plomb à l'huile - Il Y a un

mouvement restreint pour le blanc de
plomb Ji l'hunle actuellement, mais cela
n'a ribn"d'eiêtraoldinaire. Les marchands
,4p gros* r'pporent'qe le prix de base
reste fume sysoc les lots de 5 tonnes,
plomb -Standard du giuveinenlent se

$e4ntf 19.50 lis 100 livres, les lots
d'une tonne* à $20.00 et les juantités
moindres à5 $20.35. Les extras pour
llitgl@on aux localités de l'Est et-de
l'ouest ont été changés en accord avec
l'augmentation des taux de fret, mais
ceci n'affecte on rien le prix de base.

BLANC DE PLOMB
(Moulu dans l'huile>

De Moins
à ô 5 dune

tonnes tonne
Anehor, pur... .. .. 830.00 ÇIO085
Jrown Dlamond. .. . 80.00 30-85

COwn, Pur. .. .. ... 0.00 80.85
O. P. W. Dec, pu . 30.00 -3015
Eléphant, véritable . 20.50 30.85
Tied Seat. . ...... 30.00 80.88-
Decoratomu pur. . .. 30.00 30.35
0. P. W agais .. . 30.00 30185
Glreen &aàa. .. .. ... 0.00 30.85
Moore, pur. .. .. ... 0.00 30135
Remsay, p#W. .. . . 3 0.00 30158

B.B. viritable plomb, moins d'une
tonne, 828.40, Toronto;
réal. Lots d'une tonne,

*28.00, Mc
moins 5 p

it-

lots de 5 tonnes, moine 10 liée.

LES PEINTURES ET SPECIALITES
SE MAINTIENNENT

Peintures prïp*ésa, Spécialités -Il

y a cette semaine un meilleur mouve-
ment des peintures préparées et spé-
cialités que depuis quelque temps. Les
fabricants déclàrednt que les détaillants
achètent ce nouveau pour livraison au

printemps et la situation deq affaireï
est partout satisfaisante pour la saison,
Commp noua l'avons déjà dit, le mar:
ohél eit bem ut des réductions ne sont
,Pa pr6vues.

LES COULEURS
Alobastîn.:
Ccom et blano - en paquets 8%

livres, 810.10 lis 100 livres, en M&.
~e,40 a lirres, 89.40 lus 100 livras,

Lalivi.......... .O. 0.13
*Couleurs sache*:

Twrire £dOt br'ut Nqo 1. tonne-
l ota de 100 ivres.. . -. 0.08 0.001

1TorM dX)fre pure tonnelets de
1l0 livres. ..... .. ... 0.11 0.15

Terre dqOmre brêlée, No 1, tou-
neleta de 100 livires . . .0.00 Oh%0

Terre dOmbre pure, tonnelets de
.100 livres. .. .. ... 0.16 0.19

Vogt LnIP4 tonneletis de
100 livres.. .. .. .. 0.11 0.19

Vert Chrome. par.....031 025
Chrome jaune. .. ;.....015 &.41
Vert -Brunswick 100 lb..O.10 0.14J
Rouge Indien, KEff 100 li-

vres.........01 0.10
flouge nie.No- 1, K

100 livres. . . . . . . .0.04 0.17
Rote.. Vénitien, brillant

supérieur .. .. .. .. 0.01 0.09
Rote Vénitien. No . .. 0.081 0.051
goir lu. pur sec. . .. .000 .15
Ocre d'Or, 100 livres . . . .0.09 0.13
Ocre blanche. 100 livres. .0 011 0.06
Ocre blandbe. barils.. . . .0.04 *0.041-
flore jane, barils . . . .0.03j 0.051
Ocre français. barils . . .0.00 0.lOj
Ocre. sapin. 100 livres. . .0.07 '0.08
Oxyvde rouge canadien. on

barils.........0.031 0.041
TlniiRe Euper Vagmatlc. . .... 0.05
Verifion .. .. .. .... .. 1.00*
Vermt1lon anglais ... .. .. ... is

f.o.b. 14oetréa. Toronto.

COULEURS A L'HUILIE PURE
bottes d'une livre.

Rouge Vénitien. .. . . . . ...
Rouge Indien ... .. .. .. ... 0e
Jaune chrome, 'pur .. .. . . ... OS
Ocre d'or, pur .. .. .. ..... 04
Ocre de sapin français, 'pur .019
Verte. pur .. .. .. ... . . ..
Terre de Sienne .. .. .. . .... 0
Terres d'Ombre. .. .. . . ... 0
Bleu utra marin.. .. .. .. .. 60
Bleu de Pruse . .. .. ... .10
Bleu de Chine. .. .. .. ... 110
Noir fin. .. .. .. .... ... 09
Noir ivIrle .. .. .. .. . .. 0.40
Ngir do peintre. d'enseigne, pur 0.41
.Vnlr de marine, à livres.. OJ01

f.o.b. Montréal, Toronto.

EMAILS (blancs>
Durelite..
Albagiose, ...

E.mail blniDougaîl.
Vitralite. .. .. ..
Rîrnsbine blanc ....
Jasperlc.. ...

HNOet .. .. .. ..

Gallon
1.50
ô 61

* 8.00
7.00
8.00
9.00
7.00
5.00
8.00
7.00

Colle forte:. Jâlb

Anglaige. en feuille......40-50
Blance, pied de porc . -50



Vol. XXXII-No 42 LE PRIX COURANT, vendredi 15 octobre 1920

Cs~e b~s~, ed 118 lbo. . 40-4&
dà l.u. . . . 45.45

Col ~rfessacs de 113 l.

Br"uijoxd la Oak".
o ,80* paqueta, 1... -M $.00

91o8 100,fpaquet,, i Rb... U 2.0
Nol.. 200 paquets, J lb.. . 85.00

UN'dHANGEM'ENT POURRA*SE PRO-
DUIRE.MAIS LA VITRE EST

CALME MAINTENANT
Vitre - La situition du marché est

actuellement piws tbancluillb qu'elle ne
réti il y a cependant qluelque mou-
veftiOt dans les approviuiçunnementa au
commerce et les prévisions d'activité
pour cet automne sont des plus encou-
rageantes. L'escompte au commerce
reste fixe à 15 pour 'èent, mais il se
peut qu'un changement ait. lieu avant
longt9mps, et Ce serait dans Je sens
d'une augmentation. On s'attend à ce
que la revision des tarifs de chemin
de fer ait quelque.effet sur la base des

VERRE A VITRE

Poucek unis

A LA CAISSE
Simple Double

épais épais-
meur Beur

Jusqu'à 25" .. .. .. ... 19.90 022.90
se à 34 .. .. .. .. .. 20.80 24.85
as à 40 .. .. .. ...... 1.80 26.4
41 à 40 .. .. .. ..... 3.50 30.00
51 4'60 .. .. .. .. .. 24.60 80.50
61 à 07o.. .. .. .. .. 26.50 32.70
71 à 80 .. .. .. ..... 29.70 35.40
81 -à 84...........45.45,
85 à 90 .. .. .. .......... 48.85
$1 à94...........4960
95à. 00..........58.55
loi à 1Q5 .. .. .. ......... 65.85
106 à 110..........73.10

Ces yrii' sont sujets aux escomptes
suivants:

Moins de 35 caisses, 15 pour cent.
35 caisses et plus, 20- pour cent.

TO ITURES EN ROULEAUX
(En 'roûleaux de 36 pouces de large,

eodteuant 108 ou 216 pieds carrés.
Chaque rouleau contient les clous,
le ciment et -le mode d'emploi.)
Neponset Paroid.
(Surface grise unie).

Nepon»et Paroid .. ..... 3.20
é"- pais ... .80

,-. extra épais .4.40

u enduit d'un seul côté 0.55

(Slurface ardloise).
Rouge ou vert (108' x 86") .. 4.00
Rouge ou ft (116' x 18") .. 4.50

Marque Canadienne.
(fini caoutchouc gris).

i pli .. .. .. . .. . ...... 2.40
2 Puie .. .. .. .......... 7s5
3 plis (rouleaux de 108 pieds

carrés seulement) . . . . 8.10

Santite (surface sablée).
pli... .. .. .. .. .. .. .
plis... .. .. .. .. .. ..
plis (rouleaux de 108 pieds
tarrés seulement). .. ..

Papiers pour construction:

3.55

2.90

le rou'elmu
f<epoxuet noir 36"x500'.. .. .... 8.90
Neponact enduit 86"x500 . . . 3.40
Neponset feutre à l'épreuve de

gel e, 36",x20". .... .. 4.40

Feutre asphalte Neponset:

10 lbo 400 pieds carrés
15 1W. 400 pieds carrés
25 lbi 200 pieds carrés

Peinture@:
Nequonset noir .. .. .
Neponset rouge ou brun
Neponset vert .. .. .
Noir canadien . ....

Ciment Neponset:

3.50
8.75
8.15

gallon

Gallon (10 Ib.). .. .. .. . .. 110
Pinte (21/, lb.) . . .. .. .0.30
Chopine (1l/ lb.) i.. ... .. 0.15

Ciment plastique.
Gallon (10 lb.) . . .. .. .1.10

Composé asphalte:

1farque Canadienne, le gallon. 0.30
Enduit 'à toiture, le gallon . . 0.90

f.o.b. usine Hamilton, Ont. Termes:
2 pour cent 10 jours, ou 30 jours net.

PRODUITS POUR TOITURES

Everfastic, 1 pli.. .. .. .. .. 380
Everilastia, 2 plis .. .. ..... 2.85
Everlastio, 3 pis.. . . . . . . .3s
Panamoid, 1 pli. .. .. ..... 2.20
Panamiold, 2 Pui..........70
Panasnold, 8 ls. ..... 8.30
'rolliure pr6parée "fle Str",'

2 plis ........ .. .3.88
Toitu r pre"edBW

3 Pli$s . .i8 .. .. .. .....
Enduit lqi e vDerlastie"

pouir toiture en barils le gal-
lon. .. .. ... ....... 0.70

Par lots 40 à et 10 allons.
Bottes d'un gallon, la 'douz.
Coa"tr (4.ftIhi). te baril
Coaitar -(brut),'Io besi..

F.o.b. Toeovo .t XcàUo.~14

1.05

0.is

Ro*su" de 400 plodh.
l>bre ,sèche, No 1, MicIuor. 8. la.8
Fire.séchih No &, Anehor. .140

Fir gowrplps, No 1,
Anchor . . . ., .......... 1195

Fibre g uérppue, N<o 8.
Anchor. -Ç . * . . .. . .1.70

Fibre surprige . . . .. .. 1.55
Feuille 1"Stale! . . .. ........ 1.5
Feutre gouduilopc6,

7, -10 et le OUce, e quintal. 6.05
Feibtnne goudrpnaé, IPioulc*-

tion Barrett; le *rouresu., *. . 8.Os
Feutre à taepa, le. go et 84

onces le quilal.. . '. . . . . 9.00
f~euiles *-paiýI." goudronnée"

pesantes, le ei a . . .0.06
Feuilles *paiîîf" selueS ps4-

tes, le quintý........80

Peinture élastique d'Everjet";

Baril d'enviroq 40 gallons, le
gallon....... 0.80

Yi baril d'enviro4 35 galions le
gazlon. . .. .... .. . .... 5
Bidons de a 'et 10 plois le
galon .. .. ......... .. 0.95
flécipiente de 1 gQIbo. (I*
douz. à la caisse) ta otit.. 10.75

Huile à mouches d'croco,4
BSaril d'environ40pl,.b
gallon ... .
~ ardl al~vfo 2 Ilu-

ilidone de' l f 11;as,.

ILSlpIent. de.5 (1
douz. à ila% A tea.

i<4clptents de 6lu
ala caisse) W q .

lt&tien1 de-us
Ca.. ~

Ciment Mm iormod.ge «fgwii'
Barils. 4eýv1ron 4S, lb.Y

livre .... .. oa
Sbaril. A'snwfron 800 Ibo, 1

la livre.......

Baileta d'environ 25 l.
livre .. .. ..... ,

Bottes de 1 lb (à dffl; jI
la caisse) la caisse i.

LA PEINTURE PREPARBE

"GREEN TREÇIP
BEAU BRILLANT-DURABLM

de blanc de zinc, d'huile de lin et de mnatièr,
6REENRE~'~ premnière qualité-
GREENTREE Demnies notre urte dus celume, neos rf"t

The Oeoigia Tu'ppntin e Cbe'
TýribenUalne ffle à pd.ntun, bIfÎug de pRiua etr,

'2742 RUE CLARKE - - .. MMM4
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Fr Du<ail.Traunap.nt,sapr . .0 Ram
PRODUIT -POUR IkNLBW,.LA PE»ê 'i 1ogl Transparent, floor. . .3 Rm

TI~ft~~? ~ VRNI,~ ~ '.J,.Montr6a1 Toronto. Mart

Vsmlsh, .$. '&~O il 1 *-.f ,,PEINTURES AL'EAU ai

Cu m A1l 0Sort
offl Pet. . .~. . .0 au gali, le pqt. 0.75 m

8q1......., . ýàgte, paquet W gall, le pqt. 0.40 Sher
* a n .oi Sher

UIentures .A. I'eu -. (par 100 Ibo) Rat
* , . ~*. * etde à *a.. BaI= Couleurs îw

VERNI&. rA... 95e95
Tu~yau, 24 çILP)P¶Ibo: V,. :. Ite .......... 5 9.50

* 'e' , Frecta.. 7.80 8.4 Lu
. -. *- adoiz.,,*,Pe*ts........7.50 8.00 MU

o.~vuiwc. 9.00 10..80 so-Sal

A~hd. ... 144. '~ornb <Rouge meo): J_

Pr;iNT.ju8ESFtRPAREE8 - . . .
p% >êitbe baril *de 560' lb.. $ 14JO

Meubles No 1. extra., en-- V6kitble, baril de 100 Ib... 15.50
barils. . . . - . . :. 'l.80 0.411W V~abe par quantité

Meubles, kn bè1teâ' 'I e .5 105- uodre. .. ....... 17.00
FlanherBH.. ., - ~ ~*f ' o.b anglais, baril. . . 16.00

s., . Tente ci~res .b. Montréal, Toronto.
- ~ '1 *~5~Jr~.'1 %ert de Parie:

. .. Cdlmson . .- 5.15 . 1ý bais environ 600 Ibe 0.5u
Maritime Spar, »J ...... 8 Ls

bariOltiB. 60 et.100.ibn . 0.5"
GoldMe ,,.BE. Ba Snbarllta, 25 Iba .. .. .. 0.54

le. 
4 -10M paquede 12 lb.. caisse de

IW Ib. . . .5C.P.0. Bun Aergo.Spar. ..... M"'
.C.P.C,-',Bmn.. W44erpwQot . U'oor. . ,-.w il

LV.ZIat.oa, N i... . . q 'S . . Peinture& pr6parMes:

* IV.Flstoa. 'l~>... .. dis Plép1ant couleurs . .. .0
J~nrl~ .éelo~sd~.Ete.~. . If Anglaise, blançhe . . . .5

* ~ ~ ~ ~ ~ ~ à 1li '1'> b.. -1..: ~89 '~. Anglaise, couleurs . . . .5»8
Jma1coaaCoan. .. . . . .4 BLH à plancher.. ... ... 4»01

Jasper.1totiahâ ar d 0. . *,f8~i Minerve, blanche . 4'90
M.hMabl-Ie loo.. ~ .. '*40i~~ -Minerve, couleurs.........

M-8 'l'-ar :,h.Ir . 4- .44 -. Crovrn Dlanxond, blanche . .4.80
M-S Dur*l'e Bpar. Crw lmn,ôlus. 455

114 l~!1mt isteror..,.......4*4 Crown Diamond, à* ler. .0
,-. lantie Interlor. . . . ' . ~ B- Fra ete lnch 0

Quiek Action House.. .. fi B-H Fresconette." couleurs 130
R.xspar ~ ~ ;;,. .~......'oore, ouleurs, nuances..4 -: .80

n Moote couleurs . blnce - LAO...38

Kyanlze interior. .. .. . .. Moorl, peiptisre *de plancher.S .375
Luxeberry llght. .. .. .. . . Moore, Bau-l-ht . .. .. . ... 3.75
Luxeberry granite . ....... '%nr.Inri1.........
Luxaberry ffr TiisnaéCrown Ainchor .0,.25

RassUnijversel .. .. ...... 41 C.P.C. pure, blanche*... .. ... 5.55
Rlamsay'a Agate Floor; . .- . f-- -&.P.C. pure, couleurs. .. .. .. 5.30._
lîamsay's 400 Hard 01. '. . . s.121 O.P.W. marque Canada, blanche 5.30
Crown Diamond'.FIloor. .:* . ;. 3 , O.P.W. :màrque Canada, couleurs 5.00
"C.D. Big 4" Exterioir.. .,. . .0o O.Pr.W. marque Canada, à pion-

"C.Big A" InterOr . . . . .5 chr. . . . . 4.50

Pear
Peat

-7
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V.à mur,. blanche .. .4.10

à Imur codeM.. . . .4.00
Spare, blamée . . . .5

Iu-Ooeour, »00% blanche:. .«1
Ira-enour, 100% "«»~ .4.80
lu-aenour, Porc peint . . .4m5
ln4mour, Newtons, bbmehe 8.60
tu.&enouri peintur. à plan
. .. . . .. .. .. . .4.00

uvinWIllianamm, couleurs . . .8"0
wln-Wllama, à pluancher .4.00
Tome, blanche. . . . . . ..
Tout, couleurs.. . . .aa0
Bras . &. blamm a. . .5.0
Brou. R S., couleurs . . .4&M
Bron., Hard drylng 1oor . .4.00

>toue, blanche. .. .. .. 3.75
Ybone, couleurs ... . . .»JO
orne, blanche .. .. .... 3.40
tlas, bl.'àch.. .. . . ..

s Ia, oouleurs . . .. . . .5.0
e 1.481, à plancher . . . .4.78

2y, prpres, *blanches. . .5.00
57 prtpur4es ouleu.. .4M
k. b. lientréal, Tosonte.

Blanc pur, geill. ..
Orange pur, gail.

635 7.40
6.00 6.90

xxx ... .. .. . . 0.u.
xx .....0.16f1

.Tpm s. .. :. .. .. 0.11
m E urs........ 11.19

ML. fram ... . . . 0.171
Mca ... . ... . .. 0.1q4

XI pie ........ 0.18j
IPme l 0.14

CO1JLUR8
N .... . . . . . . . .1
NO.-1 0 .12

No * 0.11A
Nlq A .0.101

NoIB ....... ..... 0.091
vancy ............. 0.15
Tion ...... 0.13J

SImmu~rd .0.132

Popuair . .. .0.101

....e ... 0.09
Les ligne -ci-des-us sont sujettes à

un ecmpte au commerce polir la
vente en quanti

Plomb (Rouge à l'huile):
T4ý lb.

. . .. ........ .. 0.34
-1. . ...... . . .... .. 0

5.. .. .... .. .. ..... 0136

3.. ..... .. .. .0.431

T.soib. Tmruto, MUntréal, amilton.

Téléphone Bell:
Atehr 12..L~r~ Rsidernce: 123-r 2

ISAIE.* QUENNEVILLE
- .MECANICIEN

* Station Service Ford

Atelier: 110 Rue St-Laurent

VAflLYFIELDY QUE.

T6léphone No 318

LA COM.PAGNIE-D'LAS6RNNC5E FUNERAIRE

U R GEL BUG~'ii&
ENTREPRENEURS. DE POMPESFU&IIBRES

Succursale: -

Rue -NIicholoon -yAfllreYFEP, Q.
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Lee Tribunaux
JLUGEMENTS MN COUR DE CIRCUIT

Cosmopolitan House vs Adélard. Cari-
«nan, Lachine, $30. . .

E. . Mayer va Heotor Rose, Laprale,
$29.

Reufrew Machlnery, Co. Ltd., vs 'JèsI
Dubé et Mitchell Coilordbe, Aniqul,
$20.f

.1. P. Coté vs Gense- 4, Co., $14.
Mcle M. L. Corbeil et vir va* Nap. B<m-

cher;~ $19.
P. Fa'Ro va Joa Phoenix, $59.
Cohen Lt6e vs Théodore Hébert, $16.
Mdt E. 8tott vs Robt. Bail, $57.
E. Major va Denie'Brossesu, $38...
W. Ouimet vs Max ,Weber, $97.
L. E: Caisse vs Oscar.Lemiré, $25..
P. Ducharmne vs Alex. Perrçault, .830.
P. Barrette vs Na%.. Lefebvre, $id.
Xastner, & KaatnrréN Sam. Imae, $49.
T. Henrichon va -Afâric Latour, $27.
Jr. B. O. Carignlan va Alex Macikay in

L. J. A. Desrocbef 'va H. Desautels,
$14.

P. A. Desgrose1liâs vs J. L. Drouin
* J. P. de Jean, $90..-.

1ýI. L'agacé va J. A. Pelosge alo'. Beau-
dry, $10.

Laffitte, Lté.e vs AIf. Maillé, $12.
A kalo vs AdélardI Fournel, $50.
(;. ¶'hompson et al.vs C. Smith, $30.
J. Rochon vs F. W. Bertrand, $86.
Soeufs Gong.- Notre-Dame vs J. P. B&-

langer, $39.
JT. noss va Jos Vandal, $15.
'M. L. H. & P. Co. vs A. Jc>ly, $14.
L. Villeneuve & Cie Litée,' VS O. Ruelle,

t28.'
ernier C o. va Elam. Serwas, $12;'
Cohen lâtd.vs, Salqix d3t.-Jacques, $16.
M. L. H.L & P. Go. va H. Drand, $10.
Mll1ie A. Idfortune vs Fýrederic Gkgrean,

J. A. -Provos* vs RollkndÀiarcuxbault,
$69.. .

M.>Lqgpiel vs D. B4laaiger,,$15.
Wrn. Gray & -Sons va' François'Marin.

BDébçeuf, $98....
Wvm Gray & Sons va Jos Maillegli,

Ferme-Neuve, $31.
Lord, Bourbonnais &k Perron: Lt4e, vs

Lu laqs~,Caughnawage, $29..
Int. Harvester Go. va Xjex. Baril, Bar-

lMde M. Richardson et al. vs J. Griffin,
Outremont; $&T.

A. Levila vs Ls Lehrer, Wfestrnount, $02.
A. Robertson vs.,Gha -Sanderson, La-

chine, $25:'
J. Eli vs Odilon -Lalonde,. Lachipe, $96.
Mde E. Brien vs Alb. Letournean, La-

prairie, $16.
T. de Gruchy vs J. B. Demers, La-

Prairie, $68.
C. W. Lindsay, Ltd vs L. F. Rocheleau,

IPinte aux Trembles,'$15.
Ut Corrnlek." Mfg. Co. vs W.- K. ýMeLeasi,

Brecl<enridge, $51. e
D Alqry vs, IRbertDp $13Prfxnîer Service Co.," ýV. j. Hughes.
F. Charron-vs Xavier Emooed, $29.
A. Gaudry et ai vs eXéflèu., $23.
M. P. S.- COr-p. va Her-minégZ1de Le-

fort. S26.ý
P. ViuIebcrg, Pants Go. va L. Bern-

stein,6I
I. éve$é1 vs' Honn. Lemniux, $48.

Fabien Ltée va Wid. Ne1Iie Robertmeon

li. P. S. Corp. vs Cyrille Blanchet, $13.
E. Pelletier va Els. Beauchamp, $42.
Sterling printing &erviceLtd lu C. B.

Duluth, $776.
P. P. Martin & Cie, Lt6e va Mt. Le-

b1ancé,$63.
1h.. Felxuan va Mde Julienb Batelle et

tir, $65.
BE ouzbonniêre va Cie des Jouets

1Bruyère, Lt6e, $11.
N. G. Valiquette Ltée vs F. Martin, $57.
frère. des Ecoles Chrétiennes va E.

O.. Carrier, $Q8ý
N. Desrochers -"s Ait. Chspft $14.
J. A, Mirea41t. vs L. J. PeIlMier, $54.
3tde D. Iloule et vir vs Jýo. Brsdy, $10.

.L. H. & P. GCo. va Jo.. Pleau, $32.
C'. Rickner va Jos McCruw, $57.
J O. Renaud va Valmore Bourgeois,

St-Laurent, "9.
J. ,Larivée va Jo. Thivierge,; Lachine,

C. D. Robbin va $3. Hlowe, Verdun, $28.
A. Leblanc vs H. A. Rabeau, ILacWne,

P. A. Desgroseillera va Eddie Cooper
et Pierre Brabant, Chambiy'(a..
ton, $60.

l' .nke, I£vaaujr & Cie, Ltd vs Jog.
Rompré, St-Casirnlr, $39.

Wm Gray & 8ong va J. e. Le.agevin,
Aibanel, $23.

il. Pepin vs A. Marchesseauit, Mont-
réal Est, $52. 1

A. Leblanc vs H.L A. Rebeau, Lachine,
$40.

Il1. Perreanit & Fils va Delphis Girard,
Ste-Juie, $30.

JUGEMENTS, COUR SUPERIEURE

W McNally & Co. Ltd vs Asch Limited
Miontréal, $270.

Lewis Bros Ltd va J. Lionel Beaudoin,
Black Lake, $239.

lPeI.etier Meunier &.Cie vs Wm. Trem-
blay, Montréal, $153.

. GValiqùette Ltée va A. Dubuc,
Ster ose , $184.

AÙixtxo 4e, Caprèo vs Cie Tramways
dek Moit-rémi, Montréal.

.LeplJLeur Frères Ltée vs Alexandre
Glement, Verd üin, $581.

Thonae -W. Old vs C. S. Fox, Montréal
Nord, $250.-

Brcgent Sports & Cy Ime- vs Regent
Metal Goode Ltd, Montréli, $7457.

Georges 4qbçle vs Jai»e E. Bowie,
.Montréal, #ý0

John Wadah vs Daine P. Deneault,
Montréal.

Cin. Norithern Ont. Railway Co. vs
DieI J. Macnulty Remi Co., Thomas
Gauthièr et ai m.e.c., Montréal.

0. A. Goyette vs A. O. FlBet, Montréaj.
W. J. Stac Paving & Const Go., Ltd

va ffl4 de Vér4uu, Verdun.
F. m.i MpndP~U,*dermandeur'en garan-

tie«' vs Georges Hébert, défendeur
enl garantie, Montréal, $220.

Agence Mercantile Vanier va HEenri
Charlebois, Montrésl, $194.

4_& W. Kearney vs J. A. Matte, Gou-
let. $136.

N. G. Valiquette ]Mé va P. A. Mit .-
chell, Westrnouut, $111.

A. Mathieu * Cie vs Maurice Marion,
Mpqitréal, $300.

A.. S. Rer'long vs John etetson Lta,
M4»itréal, $528.

Banaque d'Hochelaga va Dame ]M. Bel-
l~a~-LéournaMorttêal, moo,0

Ik-nque de Hamilton va G. A. Thoxnp-
son, Montr4al, $5370.

J. Denis, 480, va Louil.e Loiselie, )font-

Jo9 Soiner Migneron va Damne Albina
Frenette, ]Roméo Courtois, T. B.,
MontrWa.

(lunn* Limtnted va O. Hébert, Hervé
11ébert, T.S., Mcxetr6al, $88à.

L.Vilieneuve & Cie Vs jean Brunette,
MQntréd, $4860.

Mu.tteO Palmorino ès quoi vs Laurlun
& Lei"o Eug. ë Construction. Co.
Ltd. MoDtreal Crzabed Stie Co.
Ltd, *Montré.,, 11500o.

Greater Montreail Land *mv. Go. Ltd vis
Raoul Bruee Mltfa,$1283.

Edw. Po)Nock Co. Ltd., ]N Et ehîchat,
Montrés!, $772.-

J. W. iavbe LAd va N. sénécal, Mont-
r6A!,.- $053.

Sterling Print. SerVice Ltd va Geo.
Alex. MacHze -(The Aqropl&ne, lu
Canada) Montréalî, $125.

Widfrid -Jodoin vu Dam Vve laldore
Malartre, Bt-Brune, $426.

National Rlide Co. Ltd va S. Goldman,

V4~NTES PAR HUIS8SIER
NOTA - Dffl ; p te O<**quh

les nom#q qosi w4Omget M prem4e lft
sont W deuo deqmondeurt, ues sud-

vanta, ceus des Ufendeura; le Jour
'>Uàre et le leu de lta vonte sont men-
tUo*nO$ enfl~o et le nom de 5luiw
srrlvc en denxler lieu,

Z. Bourdeau vs Emile Marion, 1364
rue Iberville, 19 octobre à .11 a.m.

J. Jutean *& Cie va EYpcoute Goxireau,
14 Ruelle Fortification, 16 octobre à
10 a.w.-J. X. Pau£&.

Steinnian' vç WS Proveroher,, 1107
rue Demontigny Est, -1( octobre A

Il a.x.-J. A. Laugzc>.
J. H. Berthelet vs Jos Jubinvifle, 1788

rue St-Domxnnique, 19 octobre à 10
a.m..-J. X. Pauzé.

'Nid. W. BMfnger've Jna. S"der, 111
rue LgeSme, 19 octgbre à 1 P.M--
J.X Pausé.

.e ýmond vs H. A. %abea, 25, e
a v % u e , L a c i n e 1 9 o c t o b r e ' à I l h .
Haris batoi».Co Lt.,ve' Viotor

Jar.rY, 2256 rue Bt-4aoques, l6 o<çto-
bre à 2.àÔ P3M.-.5s. C. Nansan.

O. Garneau vs A.- Oar;ière.. 2337 rue
8t-Jacques; 16 octobre jà 10. a.m.
A. Lalonde.

NWke H.- r4londe et vi, vu e. Manelli,
près 455 Mailsonneuve, 16 octobre à
10) a.m.-A. Ladonde.

J. MrCormilk 'vs B. .Belair, défendeur,
et E. Béfair et al, 49 rue St-Cha -
les, 16 octobre à 1 P..-E. Axunand.

S. ch.awarts vs. Fepd. Moxregu, -t8u tue
Bélanger, 21 octobre il 10 a.ai,-.X.
Pauzé.

L'Action Populaire Ltée vs Service ýdePublicité 'Ooraiveau L*é; j-1 BMe-'
<11,16 octobree à 10 a.m.-J..

Coutu.
Montreal Light lient & PowereCo., vs

wid, 41lM Corneau, 150 aqe.]etw,
te, le 16 octobre à '1s..J
france.

T. Barbeau.et -al va J. A. imi l. urd,786 rue Dorchester, 19' o>tbbi;e à 10)aân.--J. S. Lavery.
T. Berbeau et ai vpE este

rue Creicent,' 19oco 
,.O r.-J. S:' Uvex7 .,
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Le prix des porcs aussi bien dans
l'Est que dans l'Ouest du Canada mon-
tre une tendance plus forte qui. se re-
flète sur tout le marché du porc. Il n'y
a cependant pas de changements dans
les cotations. Le marché du bacon est
ferme avec une bonne demande pour
l'exportation. Les arrivages de boeuf
sont toujours faibles et le prix est sou-
tenu. On explique que l'abondance de
fourage et le bas prix des peaux en
sont ,*dsement la cause. Le marché
des oeufs est ferme et sans variation.
Il n'y a pas de changement pour le
beurre et le fromage et le marché de
l'exportation a été entravé par la con-
dition du change. Il y% a un très bon
marché de poisson cette semaine avec
prix plus bas pour le had.ock, le saumon
et la truite des lacs. Le marché du
saindoux est très actif et les prix se
maintiennent formes avec une bonn&
demande.

LES VIANDES FRAICHES ONT
TENDANCE A LA HAUSSE

Viandes fraiches - Le prix des porcs
a été quelque peu incertain cette se-
maine, mais à la fin de la. semaine il a
montré un peu plus de fermeté et les
prix pqés à Montréal ont été un peu
plus élevés. L'augmentation est d'en-
viron un quart de cent sur les pores de
choix. Ceci montre au moins une ten-
dance plus soutenue. Les prix des dif-
férentes coupes ne montrent aucun
changement, mais le marché est très
ferme. Le narché du boeuf est tou-
jours peu approvisionné. L'amélioration
des arrivages qu'on espérait ne s'est
pas produite et les prix restent élevés.
On explique qu'avec le splendide ap-
provisionhernient de fourrage qu'il y a à
la campagne et les bas prix payés pour
les peaux, les .fermiers ne mettent pas
leurs bestiaux sur lp marché pas plus
qu'ils ne 'tiennent 'è les vendre aux ma-
quignri. • En décembre et janvier il
pourra y avoir un meilleur approvision-
ngMent avec des prix qui no seront pro-
bblernlent guère plus élevés que ceux
d'auourd'hui.

Novs -oOons:
Por îvivànts . . . . . 20.00 21.00

pores prépars-
Tues.aux abatto'rs, petits

65-90 . . . . . . .... 30.00 31.00

Porç frels-
Gigot de pore (trim) ....... 0.37
Longes- (trimées) ......... 0.451
Longes (non trimées) ...... 0.41

10paules (trimées) . . . .
Saucisfe de porc (pure).
Snuicise de ferme,.

Boeuf frais-
(Steers et Helfers):

Quartiers derrière .
Quartiers devant . . . .
Longe . . . . . ... . .
Cétes' . . . . . . . . . .
Clucks. . . . . . . . . .
Ianches . . . . . . . .

(Vaohes)-
Quartier derrière .
Quartiers devant
Longes . . . . . . ...
Côtes . . . .. . . . . . .
Chucks . . . . . . . .
Hanches . . . . . . . .
Veaux (suivant qualité).
Agnéaux, 50-80 Ibe (en-

tiers), la lb. . . . . .
Mouton, 45-50 'ibs No 1.

.... 0.34
.... 0.26

... 0.20

0.30 0.35
0.14 0.19
0.36 0.46
0.20 0.35
0.12 0.18
0.32 0.36

0.22 0.30
.0.10 0.15
0.30 0.42
0.18 0.30
0.10 0.14
0.30 0.34
0.18 0.30

0.22 0.26
0.16 0.18

LES VIANDES CUITES SONT
SOUTENUES

Viandes cuites-Bien que nous ayons
eu du temps frais, on rapporte que le
marché des viandes cuites continue à
être très bon. Les cours indiqués sont
très fermes et il existe une marché très
actif. Avec le marché soutenu des
viandes fraîches, la fermeté s'accentue
pour les viandes cuites.

Nous cotons:
Langue de porc en gelée. . .
Boeuf pressé en gelée, la lb.
Jambon etlangue, la lb . . ..
Veau et langue. . . . . . . .
F.paules. rôties. . . . . . . .
Jambons cuits . . . . . 0.61
Epaules, bouillies. . . . . . . .
Prités de porc (douz.) . . . .
Ronulin, la lb. . . . . . . . .
Nlir.ce meat, la lb . . . . 0.17J
Saucisse de porc, pure......
Rologne. la lb...... ....

0.47
0.36
0.42
0.35
0.50
0.66
0.43
0.80
0.19
0.19
0136
0.18

LES VIANDES EN BARILS SE
MAINTIENNENT

Viandes en barils - Le marché pour
les viandes en barils se maintient ferme,
mais sa -fermeté est presqu'entièrement
due à la situation du marché des vian-
des fraiches. L'exportation a considé-
rablement diminué par suite des con-
ditions du change et de la situation
instable générale du marché européen. '

Nous cotôns: -

l'ore en baril-
Canadian eþort eut (brl)

morkeaux de '26-35
Dos. ë1ear fat (brl) mür-

ceaux de 4040 . -. . .
Porc, heavy mess (brl). .
lBue'f plate . . . . . . .
Roenf mess . . . . . . . .
Pore engraissé aux pois.
Lard gras, épaule.

.... 58.00

.... 49.00
39.00
25.00

.... 23.00
. 48.00

49.00

MARCHE FERME POUR LE BACON
Viandes fumées - Avec l'affermisse-

ment du marché des porcs vivints cet-
te semaine et une bonne demande de
l'Angleterre pour le bacon Canadien, le
marché des viandes fumées parait très
brillant. Le marché montre de l'acti-
vité malgré que les conditions du
change affectent grandement l'exporta-
tion. Les prix du marché sont très fer-
mes et sanb changement.

Nous ootn
Jan"* .-

8-10Mittrek,... .. .. .
'Medium, fumé, la livre:

12-15 livres. . . . . . .
14-20 livres. . . . . . .
20-25 livres. . . . . . .
25-35 livves. . . . . . .
Plus de 35 livres.....

Bacon-
Déjeuner. . . . . . . .
Cottage roulé. . . . . .
Jambons Picnic. . . .. .

.... 0.48

0.48 *
0.48
0.40
0.38
0.354

0.49 0.60
.... 0.40
.... 0.88

LE MARCHE DU SHORTENING EST
FERME

Shortening-Avec le marché du sain-
doux très ferme et actif; les prix du
shortening sont fermes avec une bonne
demande. Il n'y a' pas de changement
dans les cours cette semaine.

Nous cotons:
Tierces, 400 lbs1 la-1b.
Tinettes, 50 lbe, la lb.
Seaux, 20 Ibs, la lb.
Morceaux, 1 lb, la lb.

0.24
0.24j
0.25
0.26

LE MARCHE DU SAINDOUX EST
ACTIF

Saindoux - Le marché du saindoux
montre encore plus d'activité cette se-
maine et se maintient ferme sur la base
augmentée. Il y a une bonne demande
aussi bien des acheteurs locaux que de
ceux de l'extérieur et les prix restent
fermei et sans changement.

Nous cotons:
Tierces, 400 Ibs, la lb. . 0.29 0.30
Tinettes, 50 Iba, la lb. . 0.2) 0.30
Seaux, 20 Ibs, la lb. . .. 0.291 0.304
Morceaux, 1 lb, la lb. . . 0.31P 0.32J

LE MARCHE DU FROMAGE. EST
CALME

Fromage - Il n'y a quq peu ou..pas
de changement cette semaine sur le
marché du fromage. En ce qui con-
cerne l'exportation, le trafic a subi une
diminution. Les prix restent sans chan-
gement mais le commerce déclare qu'il
s'attend à un bon marché pour- l'au-
tomne et qu'avec la bonne demande de

Le Marché de l'Alimentation
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oif~3~r-pour le fromage Caenadféh;j 1e.

N.-offu granid,. ta lb. . Jd.9

Trlèw e s lb.. . *u.tI0L
StIRbI.,1 la .bv~..sl~."u 91
FaadeuIuê'n la~e~I,IL. .»3,~ a

LAn DEM M«
ai £8&TtoLtMIl.4ii *î.

mawarine. né pa' 'b..t. R'q e.n et -ï
le marchtireMalunp'riahgsment. ýLes.
priii-lJarient suivant- la marque-let Mé

* uql 44HrfalI .'l q..!i .

ii 'iil àKl L*f *Ii;

En Moule, suivant la

quiltal.....00

Whit« i......

1-91ARCHE. DU 'BEURRE'àgsle,'<'
.;)frAI6ANSICMPtiNGMEN t i~ .. I-

Beurre -'Par ÏÀkgldJ<#ait que la de-
ma,%iee beurr ipos)n llexPoK*U4j*n> a

1égôiimt'idun'nuô laimmainq ri,,
repnIe';îmrcllil muwh4h.,unitom, lai au
cilauleoeuoel)qual mrbmen.Ie5 ri> pu

d6olanent qiudli-V.pproisiorumementi estq.
bor~~iree Imteuwé deklaterei.comme.,,

trèd6pacdcdà uW1e *po&ar;Im> betrreidi,.
laiterie dans le commerce d'épicerie .de,,i
la ville. Les prix restent les mêmes,

etepûA otriu. .'~ i'.. ':,',,v

LalRqzje DE I ý ,E

Oeuis -Les prix des oeufs restent
sanIo. çýh aJ.mM t>pàIi iei i'

d'oeufs frais est à peu près le ri8m'*et
le prix, à? lhM ý4 .fhe ýAr V5' jéWi
tandis. que Tid&*dW 'iet1drbits il at-
teint 77Z..qentai -Letpprininnome
des sast ,rgyfqo. ome-
cent-i àr&toe asM6 orr»m Aput
S'y attonmLrLBraettb Railleff 1,11 Y4~'

bon manrh6 d'explartation. ,Loi,wçlh&iï,
des oàmfs rmtto#r[ for,c,.au* cQptwgt.
indiqufrc " jtao± gs.,det;.
Oeufsrfidea.Ahioiu 68 ,et, .o,~î'0.
cents. ,

Nous cotons: !8r¶oto:> auOW

Frais'podu - O6'4A6 *~

,e. 9s ù Vî1.V M

Po*l4...,.. <'

Oients.î~ lý'AIJAH.I'.I>,'o3

*ithi LE1TiAIlLLE)JR a:, .*,

son,&.eat:km, bien, &tosovmsIlctte.îi
setupinr.aten~e poix-:du, hatiotk.dLa>sau,,a

perçhgude oont:.Mnpêfl pieu% chars.oLe.
saurdon aha l6 I.hooE.u.
sont 6mmrtî,umt6..Lîco"1

aveb AJttips .oIus fasoacmas
de I~lasarwgs d.ç iss fra~meli

sum I.,usi'.'tli l tio,d.îc ,..,''I Io'

lou. cotons:

lladock .. .. ... ..... 0'.Ô8 ùf.ig
t\Iof>aiclf pour -le iaJrch6 . .0.,081"
Crefflt1es . . . ... '' îe 0
Holntimes vi'gantiK. . $..Il(* 1,'. 0.80 e>,
Sati"ù deG8pL''L . .4O
Saffibôf 4B.Q'I)i''.la I~

rô#é ..... . . . . . .... 4
Maqttéi'éau. . (.i i. . Li 0. '
Poisats blanc ( -V~ jk. * ib. I .

Aoei . ..... . . .î a.i
F'létan 1 .. .. ....... , .2q/ Ois'
Brochet....... .... . . .. 0àL.;;.

Cawpe-a1.. ... .. . . ... 0.1i
Barbotte . . . . . .....

loe; 1 ,l le:. . . . . ,11 4

lei ~ A.1 . OI,

Poii~liA

Di»oré. . .. ' . > j* 0.1i' 0,. 17.

Voràpq'eaus,îîianik. 0.061 0.0?
Salfo de Cieàe'lop fg0 21 0.22

Moregos bar,, ,,, 0.07.1 0.05

Moru, gros» bari 14.b.. 16.00ii
M'AIF o>1, aîdoeb4

ýdé Ii 4bi-.èbo1f;ewcde 1,20 .1

eq >1R ~, fp . * . ... fO

tes

Mercredi, 13 octobre 920.
On s'attend à .w%,-q ylt,

dueqcre. Il .4nîdmçim çl;

prix des sirops de bl6 d'Inde et d,11>
fécefi de -mais. La,- farine -et l T~ii"
pr6~e sont m'oins" chéret. Le

maeeivaportlesa mn cote, mais

sont meilleur march6 et les fruits CaniPf'.

din son en-. grande. abondance. Le

a9 prix ~i.,lemio otîcte

Li papier d'emballagpe Kraft a encore

cf ler et UA u Peu
pjýs soutenu sur.id.s,.lleures lignes,

mliles thili -moyen& sont- toujours bas.
L o soupes Campbell ont -baisaS-de 15-
cents et valent actuelle .85 la
douzaine. Les -pites . l, arfVlftrs t

la livre, ce q .ui nprte le jrix à
cent:. Ljn.iql coton &/'lvajjV6
ce nt la livire. Le nouv e n de

Vlence de choix est coté cents la
fi re. ji> > (fV i<I

LE P§lkutbE 'LAýPXl!2 1 >s
.M AiNTIENT FERMg

Farine - l n ,y>,4 ~~.~cHangement
d; ns les lc urs e îa aý.rme cette se-
m aie. Le ý#f'd'nu6irb«iIjla farine
nc uvelle var' aqur de quatorze dol-
la s. e¶>itel ".oWi4àn
cf er, mailiftii)ýip" >..gopnviron
$ 2.50 le 114gii, N'a""$on des
ta Lx de fret est, dit-on cause que la
fi rme ne baisse pnfdns les propor-
fi, ns ."q(Msj(Md4¶ f o.",11,IM
s mblent être fermes pour le moment.

'f V i K itrOpWJ M~ .1110:11A -un- Z;-
Nous cotons:

vnelrde blé-> ý.- .
O ara a tralgbt-,.ou mixtes,

50,000 il, ur lagoe, le bï
ril, i' tl&A

14 lb. en (2q~tgq~,98
El (2) sa2. a 12.50

jute, 98 ibs . .. .. .. ..
te Il" (baril ~<

LE FOIN ESTIASGEZ AQIA~.

Fq nt,g!Wra-Les arrivages de on

mandert wet grande' 'podr- ta consomma-
tipn -locale- et- il--se-fait uan -assez-grand
m, n*ri à& (4effei) lail wadofil dbY'.cll

Nous Ootea,~î.$,r'î.r,-rîin, paille, fqM*i' (P*t"e'gmo poe

on, No 1, tonne de 2,000 lb..

nl. No 9. .,, 30.00 31.00

2C.W. (34 lbs) .. .. .. 0.94

Feed .. .. ........ 0.90

vlP ]dýX4 el, 1
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No 3C.W.. . . ... .... 1
No 3.. .. .. .. . . .. .....

SNo 4 C.W.. .. . ... . ...... 1.4
Fced. .. ...... .. .. .. ... 1.4

2Noté - Ces prix sont à l'élbiuhuw
et ne comp.ennent pu. le coft du

EBaves's-*ssm sVoU.VW
et -svu Ou 3)" pondu&

P. PMaIn b Clet LiMe

:à 'Exigez cette(j*t Marque
Pour avoir ce quBi y

a de mieux en fait de

Saucisses au porc frais

* Jambon Prmsé

Saucissons de Boulogne

Saucissons Spëdaux
tÈftIIer et à l'aR

cOm & LAPOINT Enr.>
957 rue AdS., KISBOINEUVE

Arthtw Brodeur
V'EUX GAïEUSES

trois Drev CbaMpffl MOI&
olint«. AM cidre de Ponw.f
rl.am oa FSe

rbMr7~5JD Orante
Clir champ&g"e SPIpho M&s

35, rue Frontenac.~

Il 0T EL V 1C TO0R 1A)
QUuDEo

K. PONTAINU Proirtltaire
Vo"' DU PALIM

Plan Amidonla os.»., $am aS 8.06

L-R. MONTBRIAND

MW -r» SIt.Adré,*NNEA

LE SUCRE POURRAIT 5 AISSER-
Sucre - Si le 'marché du sucre à

New-York continue a étre aussi bas
qu'il est:A fpMésnt, ou le sucre granulé
es t coté à 13 cents la livre, un change-.
ment de prix sem presque forcé pour
les raffineurs Canadiens. Le cours ac-
tuel est de 19j cents la livre, ce qui
reprélselnte une différence de 61 cents
-entre le prix C~anadien et le prix Amé..
ricair,. Si cette différence se mainte-
nait, cela paierait les détilants d'lm.
'porter du suA américain, mais on ne
s'attend pas ài ce que les raffineurs Ca-
nadiens permettent ài cette différence de
durer. On exprime l'opinion qu'un chan-
gement de prix se produira. sous peu si
la marché de NeW-York continue à être
aussi bas qu'aujourd'hui.

Nous cotons:
Atlantde, extra granulé. . . . 19.50
Acadia, extra granulé . . . . 19,50
St. Làawrence, extra granulé .19,50

Canada, extra granulé. . . . 19.50
Dominion Cristal, granulé. .18.50

Glacé, barils. 19.110
Glacé, (bottes de 25 1b.) . . .00
Glacé, (bottes de 50 lb.) . 19.90
Jdune, No 1 .. .. .. .....
Jaune- No 2 or. .. .. ..... 18A0
Jaune No 3. .. .. ... .. 18.30
Jaune No 4. .. .. ... .. 18.10
En poudre, barils. .. .. .. 19.60
En poudre, 50 . .. .. ... 19.80
En poudre, 24as. .. ..... 20.00
Cubes .et*dés, 1,00 lb. .. .... 2020
Cubés, boitès de 50 lIbo . 20.30
Cubes, boItesý de 25 lle. .. 20.50
Cubes. paq. de 2 fb . .. .... 21.00
En morceaui Pa"l, barils. . 20.10
En morceaux 100 Ibo. . . . 20.10
En more. boites de 50 Ibo.. 20.30
En more. boites" de 25 Ibo.. 20.50
En more. cartons de ô Pm.. . . 21.25
Eniý morc,ca»uq -de 8 Ibo. .:22.00

"bqitea 25 be 20.50
CrystàI D)iâùikd, barils. . . 20.10

'4' boittes 100 Ibe; 20M2
'~bottes 50 Ibs. 20.30

* ... bottes 25 Iba. 20:50
caisses- de 20
cartouls. . . . 21.25

LES SIROPS DE BLE D'INDE
BAISSENT

Mélasse -Il .n'y a pas de:change-
monit sur le *marché. de la -mélase cotte
semaine. Les cours sont feriies. Quel-
ques maisons réduisent légfirement'leur
prix pour s'attirer des affaires. Le sirop
do blé d'Inde a déjà baissé d'une cent
par l 'ivre on lots d'un baril ou d'un demi-
baril' Lis prix des sirops en boites ont
baissé de 45 cents* par caisse pour les
boites -de.2 rus et dê'150 cdents par caisse
Pour ,les boites do Ë livres. Cette bais-
se de prix est dO. à la réduction des
fràls- der-production,. par miuteo do la si-
tuation du marohà du -mais. Co chan-'
gement est bien supérieui à l'au'gmen,ý
tation du fret et montre une grande ré-
duction dans le coOt do production.

Nous cotons:
Sirop de bIé'Ie

Barils okvtrqn 700 livres. .. 0.0
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%.~barils ... .. .... ..
%/ barils . . ..

Bol>teil de à twves. ohae à
la caisse. & 00

Boite. de à Ilvres, ceIse 1 dos,
la. ai . e....... . . .

Bottes de 10 Drelvi. cable %
doz. l aise ai...s.s... 6.55

2 gals, seau 25 lbo., chaul. . 1.10
8gali., siuS ~5 obaque. 465
5gais, Meau es£.ohqe...

8111W de buêd'hâh las
Boites de U Ulvrooll 8 do=s à la

cailme . * 6.60
Botte. de à lireis, idu.A

caisse, la caisse *7.45

Boites de 10 livres, adais.
la caisse . . ' .. 7.15
Sirop de canne (cryste Dload):

Bottes deoU0iie, àdou. à las
caisse. .. .. .. ... . .... 50

Barils, les 100 livres. .. .. .. 18M5
Va bairils, le. 100 livr. ... .5

Mélasse de. Barbades :--
Prix pour l'il de Montréa.

Tonnes...........15
Barils...........1.58
Demi-barils..........1.55

CES CEREALES N'ONT PAS CHANGE
DE-.PRIX .

Céréales -Il n'y a pas de change-
ment de prix dign, de mention cette
semaine sur les céréales Le marché
de l'avoine roulé, est faible depuis-les
nombreuses dimhinutions de prix; et les
cours varient consid6rmblement. Quel-
ques maisons cotent- meilleur -marché
que les autres pour.faire ies affaires.
Le marché du commeal s'lest 6g.amerit
affaibli et des prix plus'bas ont 6t6
faite.

Céréales-
Cornmeal. golden, granq&6 5.60
Orge perlé (sac de ,98 Ibo). 7.25
orge suqndé (08 b). . 6.00
Farine de sarf-asin JO Ibn)

nouV .. .. .... .. ..... 8.5
Homluy gruau, (98 lRu). 8 .8Q.5
HEonainy perlé, (98 lld). Ç.. 5
(1raaan tarin.-. ..... 03
Grahixn, baril..
Oatmeal* (standar- Ir-

Moins roule 00. (,
,vrac) ... .. .. ...... 5.909

PRODUITS DE .MAIa FAIBLES ET-.
SANSCHANGEMENT'

Produits oen paquets -.- Les. prix. res-
tent stationnaires avec les démnières di-
minutions qui ont porté sui-'là faritîs
préparée, la fécule de mais, Ilamidon
de buanderie ainsi que le «commeal.
Quelques marques de:ofo, fiee 'rrî8cir'
ont augmenté de 5. cents Îpa6.bc>lie 'o

-raison. de-"'élévation du prix des -embal-
lages. *

Nous -cotons.:

Coco, paq. de 2 onoes, doux..
Cneo, cartons dW'80'Its,* lb..
Flocons mais, caisse 3 dou.,

FàôSna, avoine, 208 .5 3.5
Avoine- roqIle, 20e . .... ...
Avoine roulée, 18 . .. .. ..
Avoine roulée, grmud,. douxz

4.25
14.40
&M1
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Oatmeal, coupe fine, paquet%,
Cam.. .. .. .. .. ..

ais pm .. f é.
BUl9é .... S
Farla, caiss ... . .
flcmIy, leou paiE, 2 dons.

IK"u =(80 paquete)
ilhm............

Orge perl écossais, caisme.
FPà a Stpei, sam e.
Faine à crfçe, préparée, doux.

Wet Pond, 181% . ......
Farine de sarrasin, cam. ..
Pboem de blé , ass 1 dons.
Ostmeel coupe ne, $0 paquet@
13l6 %pogrlg. mes. calai.. ..
B1é à ponidge. 10& » u. . .
Farine préparés (paquets de a

#bc), doua». .... ...
Farta, gdaokal (paquets de &

Ibn), do uz.. .. ...
Cciii Sardi (préparé).. .
Farin, de pcm de terre. .
Empois (buandarie).
Fleur taçiiom..... . .1

Pondt a pate -Ibo Oools~
rite_-

6.70

1.50
8.60
8.60

8.95
6.75
7.80
7.50

3.20

6.80
0.12j
.0.16
0.111
0.16

Fa&VO-

la douzaine
Botte ce4. 1 Rb. (0 dons. par

estase) .. .. .. .. .. . .. 8.46
Botte ronde, 1 lb. (1 dons. par

caisse) .. .. ........ 15
Sotte ronde, %5 U. (8 *dons par

misse) .. .. .. .. .. . .. .35
OthIe ronde, % lbi (q doua. par

Bscompt6 spécial par lot de 110 eas-@
ams

PARMNE PR1EPAEEE DE BRODIE
Er BARUU

quets de 8 Ibo, la douz... . 3.20
"XXX" (4tiquette 'rouae) Fa-

quets db 8 Ibm. la douz.. . . 6.30
8pre(ittqpet+e roue) pa-

ques e Inla douz.. . . 8.15
Sfflrbe- (étiquette touge) pa-

queta de 0 Ibo, la d. . . . 6.20
Orescent (étiquette rouge) Pa-

quets de a lb.,- dmM douz. . 3.10
'Jrencenl (iltiquet rouge) Pa-

quets de 0 bo, la do. . . . 6.10
crêpes (étiquette rouge) Pa-

quets de 1jlbsla douz. . 1.60

LES CONSERVES SONT FERMES
Conserves - Il n'y a pas de change-

ment.oette semaine dans le marché des
conserves. Les prix semblent se main-
tenir très fermes aux cours prélcéldents.
Le commerce de détail semble cepen-
dent se- tenir sur là réServe dans l'at-
tente d'un changement. Rien ne peut
indiquer si ce changement se produira
ou non. Bien que les fruits et les légu-
mes aient été moins chers cette année
et que la moisson ait été bonne, les
fabricants de conserves prétendent que
le prix élevé du fer-blanc et de la main-
d'oeuvre. ajouté à l'augmentation des
taux de fret les force à coter des prix
au moins égaux à ceux de l'an dernier.

CONSfERVES DE LEGUM--
Apperg. <smirle4lues v«r-

tés). dôZ. 8 ... .. 4.50
flic., Qoldem. Wax . . .2.15
AspegI bpo'êw, 3 'i .5

Fèe. qages......2.15
BIS-d'nde (3s). ....

4.85
2.20
5.55
2.20
1.82
1.85

Carottes (txmnohée). le.
M"4-dInd. (on épis) gai.
hEplnards, Se s.....
Epkbna Can. (2s). .
nardsm OsWornIe .

Toines a .e.. ...
rommat§es .. 8 .
Tomates, 2%e. . ...
Tomates, Se.. ...
Tomates, gallone.
Citrouille, 111s& (dous.).
Citrouille, gazIon (douz.)
Pois, standa rds. . .Pois, earli June .. ...
Pois, très fins, 20 oz.
Pols, 2.., 20 oz ... .. .

Pois luaport&-
Fins, caisse de 100, la

calme... .. .. ..
'Extra tins. .. .. ..
NO 1. L.... .. .. .. ..

CONSERVES DE FRUITS
Pommes, a y,.. duw...
Pommes, Bso, douz..
Pommes, gall., doux.
Blueberrie% , 2.....
GroseIlles, noires, s doua.
Cerise@, rouges, sans

noyau, sirop fpais, la
douz.. .. .. ....

Cerises blances,à sa
'noyau. .. .. .. ..

1.45
7.00
8.86

8.15
1.45

1.80

2.05

... 7.50

... 0.00

... 88.00

Lu6
1.95
6.75
8.85
4.05

4.80 5.15

4.5 4.75

PAS DE CHANGEMENT POUR LES
LEGUM ES

Légumes - Les prix des légumes ne
soht pas changés et sont bas cette se-
maine. L'approvisionnement a été très
bon et' continue à l'être. Les pommes
de terre montrent une légère diminu-
tion et l'approvisionnement en est ex-
cellent

Nous ctons
Tomates canadienne s, -la. ýbotte

Haiosnouveaux 0.59t4

Betteraves nouvelles, sac
(Montréal)

Chicorée, douz. .. .. .. ..
Chou-fleur canadien, douz. dou-

ble caisse. .. .. .. 1.00 à
Chou (Montréal) douz. .0.50
Carottes (sac). .. .. .. ..
Ai, ib... .. .. .. .. .. .
Raifort, lb... .. .. .. ..
Laitue, Canada. .. . ... 0.
Poireaux, douz.. .. .. ..
M.%e:.the, douz... .. .. .. .

baunpigmns, lb.. .. .. ..
Oignons rouge, 75 Ibis ....
Oignons Texas, caisse .. .. .
Oignons espagnols. caisse...
Persi (canadien) . . . . 0.25
Piments verts, panier . . 0.75
Puniais. sac... .. .. ....
Pommes de terre. Nouvelles.

.(Montréa.l) sac 90 Ibm . . 125
Pommep de terre ancrées.

mnann . .. .. .. ... 35
I.is canadiens, douz. ...
Ef.inards. boite.. .. ....
Navets. (Québec) osc.. .. .
Navets (Montréal) .. .. ..
Toemates, panier......
LIieue, rlorie (man)
Persil asnéricalp, 40=s. .

Cresson (dout.). .... .. .
Céleri, canadien, . . . . 0."1

1.50

1.00

0.50

1.25
1.00
1.50
0.50
0.60
0.50
4.00
0.50
0.50
3.00
2.50
6.50
0.50
1lm
1.50

1.30

0.50
1.50
1.00
0.75
9.00
1.50
1.00
1.81

LES POMMES SONT ABONDANTES

Fruits - Il -y a abondance de pom-
ines sur le marché. Les Alexanders
sont maintenant incluse@ dans la liste
à $6.00 et $6.50 le baril. Leu pèches
ce vendent à $1.25 et le raisin à 60
conte le panier.

Pommes-î
Baldwim ....... 7.60 8.00
Ben Davis io . ..... 6.00 7.00
(Irieniriga. .. ... .. 7.60 1.00
Gravensteins..........
spie. . .. . ...... ...... 0
Rouges d%.ler .. .. ...... 50 10
Pommes en caisses. . .8.00 5.80
Bananes (suiraut qualité)

le rifime .. ..... &W0 .0
Al.reles, barill...........10
Airelles, gatllon....... 01
Ra.isin, Emperor e',.... 13.0W
Pam]plemousse Jaaqe

64, 80, 96.........8.00
Nmplemouase Floride,

54, 64, 80, 96.......9.00
Citrons, Messine.......5.00
Poires, Calif........7.50

LES THES DE BONNE QUALITE
SONT FERRES

Thé - Le marché pour la meilleure
qualité de thés de l'Inde et de Celan
se maintient forme avec de très bonnes
affaires. Tandis que les stocks de qua-
lité infélrieure sur le marché ont jusqu'à
un certain point bouleversé le marché
du thé, les prix du thé noir de la meil-
leure qualité ne maintiennent fermes et
attirent des affaires. Les thés du Japon
sont très fermes aux cours originaux de
la nouvelle récolte, Il y a eu un ajus-
tement de prix sur quelques-uns des
thés noirs moyens qui sont maintenant
cotés environ 5 cents de moins par
livre.

Nous cotons:
Thfs Japon-(nouviells rilloltê)

choix. .. .... ... 0.65 0.68
Eat4y:vPiclng .. .. .... 0.75 0.90
Meilleures', variétés . .. 0.90 1.40

Pekeos ... 0.44 0.46
Orange Pekeos brisé Y .0.45 0.48
Orange Pelceos .. . .... 0.45 0.48

les qualisés Inérieures de tiés bri-
os porwent lire obtenues den mer-
chandi% de grois sar demande à den
prix raisonnable,

LES PRIX DU CAFE DIMINUENT

Café et cacao - Le marché du café
annonce une réduction de 1 cent par
livre. Cette réduction éltait attendue
depuis longtemps. Une prochaine ré-
duction est attendue par quelques-uns,
mais toute diminution quelle qu'elle soit
est annoncée suffisammnent à l'avanco
pour que les dé6taillants soient bien pré-
paréls à la recevoir. Le marchél du café
est, dit-on, dans une très bonne situa-
tion et les marchands déclarent que la
saison est très satisfaisante. Le mar-
ché du. cacao se maintient fermie t la
demande est constante et satisfaisante
pour les manufacturiers.
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Re àn.le6o-lý& aimePop Am. Lortteà Frangois la-

Renseignementseun Reaty Co.. ZZd :z: à . De»9,
Quittance-Jules Frigon à Philomène Prigon. Vente-NWoreâonnt Realty CJo. Lt4 à Pierre Delangla, SM8-.i
QuIttance-Elle Orégoire à. George. GuilInt.. et .. u et'
Quittance-Louis FerlanDd à Georges L&réqm ~ Vente--T>e Quebec Land. Co. à Joseph Clermont, 600wtk
oellgatlon--Binéon Chamberland; à Edmond PoulLa 4468, 407 it-aoh Nord. -. . :

A, St-Boch. ! Ventg>e-TIio Québec Land-'.o'. à Ch&. Eue. Trembl5ay, 060;
Bell-Max. Clément à Oscar Clément 1069 Jgeques&Cartier. atPoch, Nor. . . .. . ..
Ball-Quebeo Murnonie.Hall, Am. à Jùles Broelhu, 2634 et, Veute-Tbe: Québec Land Go. & Dli Déli2n Cimon, -»06-

louis m 3844 Bt-Roch Nord. 1 s '.Vente-Dne John B. Wrighi à Louis Grégoire, W18-1,84- Déclsration--8uoc. Dine Erie Dorion Déry, '/, h>d. 2144B
%185 N.-D. de Québec. lad. 214A 6t-Plerre.; .I.1

Vente-(IAltred Myrond à Théodore Lagacé, 134 Ste-Fçye. Déclaratlon-uPetc.* Bey., Suce. me 'Lia Dorion Déry,. Ile'
Succession-H. Van Dyke à Dine Vve J. C. WarmiuOtOn, dnd. 216 % Ind. 216 St-PJlyr* :1

2441-3M &t-louis. Mariage-Jea PMlon à Dlile Marie A-. BQucher.,e , "
Convention-Dne Vve James Gillespie à The Cr. Nor. Que- Mariage&-Elpblge Parent à Dlle -Albertine -Boucher.

bec Ry., 2434 St-Louis. Avis-Jean Fillion à Regiatrateur, 32 rg 6-11 &finneterre.1
obligation-t~a Cie' Forestéère Bourmont à 'La, Banque Na- 'Quttence-BRév. J. Cobvis* Arsensuit à, Théophile., Pageau.

tionale. tPxowurtion-J. Prigon David Gourd et a4i à Jou. -frenier.
Contrat de -vente-la Corp. Macatnic à Alex. Llilbçrté. Qu ittne.'Umpor Racine à Jeugh. Biron.
Vente-La Soc. Proulx Biais & Poitras à Eugène Pog -251 Marge-odophe, Jobin à Dlle Adrienne * Lafand.*

rg 1 Langue4oc. .I3tig-mntMto leM .C aoe
Déartion-Feu J'oseph- Plante-- -à -Désiré -Plante, -24 rg-B- àai«-res Vett Dee.C . aoe

Ouimod à rouix 43 rivat Ol1igatçn-Hon;. Glgna à Banie Beaulieu. 2301348 Saint-
Sociét6--Oscar Eumn ugène Prur 0Pia.Sauveur.
Testainent-J. Edmond RaiÏel. Quittance-ýEtenne, Bimnard à Honoré Gignac.
'Déclaration-Dne. J. Edmond Hlaiel, 246-247 P E 449 Am-c Vente-LIavole' & Fz'Sre 1% P.! E. LaRocque, p. 9. 80-84 66481,

Lorette. N.-D. de Québec.
Quittance de droita-Perc. Rev. à suce. Jos. Edan: Haine!, M-246tonP . &oqeàJ.A Abp .8- "

. ;z7 pB 49 Ae. orete;e 8N.-D. de QuEIe&
Vente-Wilbrod Emond e* Lýa Cité de Québec, 12349 Saut Quittance-A.. W. Bidard à Alb. Bernier -et ai.

Sauveur. ' Obligation-J.-'O. laferrlêre à Josep. Paul, .>. 397-3Q8,.
Main-levée- -Perc. Rey. à suce. J. Et!. Lapointe, 2817 B Bt- Beauport. ~,

~Lolm ' - fail-Doie P. *D. Paré à Mridtlrn y p: N.' am
Qu1tt.nce--Ed. Coulombe et ai à J. Exalle St-Onge. Jacque-Carter.O
Résiliation--La Cité de Québec à P. L. lortie litée, 1950 Bt- Vente-M. Joseph Bureau et aà Jrcblifour, p. 170-ZA

Pierre. p. 19-2k, Beauport. i "' '. .:'

Transport et aub.-DIle Valérie B&!Ard à Alpho"n9i R. Alallu, Obligation-Drne J. .AL Guay & J. A. _Gàutn; .3o et-Jean.
.28 St-Sauveur. . Bubrogation-Dme Alex. B. Frxderir1t ,à 'Due i 6 é" 9yr

Mariaeç-Jas Dayvid Jolhn à Nie 'Urie-Jeanne Bédard. -441-1-S N. 2 St-Boch Nord,.
V.ente-4Napoion Brousseau à Irene-e Moreau, p Ô 1748 St- Qutane-dward J. Duggau à Dînie Joseph A. Gray.

Sauveur. .Cesion et transpoprt-Mifre Dubois.à Dine.B.. DftIens,.p.
Obligation--J. Albéric, Mainguy à La Caisse Pop. Bt-Mado, 52 rg 4 d 8 La Barre. 1 '..

1705-1. Bt-Jean. >rI t-L'Alliance Nationale à. Paul Terdivel, .0c, N,;. Que4-
Testament-Napoléon Mercier. bec.
Déclaration-De Vve Napoléon Mercier, 2051-205a-205-2056 Vente--Aphonse Breton à Rizéar Gaulber, et . ai,, 69ý5A, et-..

St-Pierýre, '322 -en
Quittanie de droite--zPerc. Rev. à sitec. Nap. Mercier, 1/1 ind. Vente-os. Lefrangois à la Cie Jos. TiefraUço..Ltée, eiL-.*

Mariage-Joseph Elle Matte à Dlle Marie Luce Lagacé. Mariage-Jos. Paquet à DUe M. A. Mercier,
Quittance-Alfred Laprise ü Albérlc J, Mainguy. MariaÈe-A. B. Paradis à Dlle Mirg. floatie. '

Quittance-P. X. Trudel à Napoléon Broueeau. Marlage--4Vim H. -Patke à Die« Const.. Gibàon.
Qtàittance-Edouard Bouehard à DIhe Vve Napoléon Mercier. Quittance-J. B. Tremblay à j. B. Sloui.
Rétrocesion-4.s. LUmédée ïDoyer à C. J. E. Vallée, 384-51- Donation-Wm. Hf. Paijke ià>'Dle Constainoe Gibson.

385-56-387-66 Beauport Promesse de vente-Jacques Land Co. à.David March esq.,
Vente-Hon. Linteau à Dlae EU. Milhaanme, p 39-27q st- 02-.7-. -N.-D. de Québec.

Anmbroise..1 * Quittance-Tinothy H. Dunn à John P. Burstaîl esq.
Vente-Téesphore B3oivln à Edouard 'Gaboury, p 698 'St- itet. .Quittance-Eug5ne Leclere à The Norwich Union Pire

-Ambroise. Ins. Co. Ltd., 21-12-1, St-Pierre.
Mariage-Prosper Bureau à Dlle Plorida Motfet. BétrocewIomr-DMe. A. Voyer-Leciere à The Norwich Union
.Testament--iAugustin Bédard. . -Pire Ins. Co. Ltd., 2112-1, St-Pierre.
Décclarationl-Dne. Augustin Bédard. Titre Nouvel.-Jos. Goseelin à Dames Uirsulines de Québec,-
Déclaration-Gaudlose Renaud, N.P., 1386 St-Amrbroise. 301)82 'Et-Saueur.
Quittance-Honoré Linteaik à <Elisabèth -Milhomnne. Titre Nouvel-Jos.. >egendre & Dames Ursulines de Québec,
Quiitince--Dme Vve Jo.. Dussauît û Adjutor liétourneau. 2301-80 et-Sauv~eur.
Obligaktioin-J. Edger Brunet à. Le Peét Hypothécaire, 698- Marlage-Alb. Therrien à Ger. Giroux.

70-7-7 Beaupart. Mariage-AIL Laýoinfe à M. A. Lefrançois.
Vtente--Pruneau & Cie Aê Pruneau & Cie Li-mitée, 2198 Bt- Maig-.P. ,Tuneau à Ad. -L'Helureux.

Pierre 2,&20-3-2436 BtýSauveur. Miage-... A. ]E.:Roanéo Arcand & DUe F. Deelauriers.
Titre nouvel.-Jos. Mtyrant! Enrg. à Dnes 'Religieuses Urst%- Vente-Uirie Breton à Dine JAif Marcouxc, 730 St-Sauveur.

. lnes de Québec, 134-2301 Sauveur. Vente-Ulric Breton à François Marcoux, 1-121 gt.Sêauveur.
Vente-Norbert Caucohon à Charles Beaulieu, 1039 Saint ahniàLosBlu,958-3u*

Sauveur. . -Oigto--léetFuini6Lus lnn 50S-a-
Vente-Angélind-LiblteaulBoutet à Edrhond L'Heureux, 8 Vèneur. ur àLusBoun 71Jaqe.
* B-Ambroise. -Cartier.

Marige-dourd 'Heueuxà DIeýAngél'na Linteau-Boutet, Obllgation-'Céxnent Royer à Fra.. Gagnon, 1231-123>3 daine-
p 68? 8t-Am6tooise. Suer

Vente-J. Charles TremWbay à Alfred Treanblay., %'in& P 'Ayis-L'AUiauce Nationale a. Registi-ateur, 101.C N-D' de-
e34 Beauport. . Québec. '

Vente-,-4. Jules Bochette à Mmne Vve -L.*D. Morin, p. 8-.Veiite-tAdj., BouretI. J. B. Beaulieu, 147r28 li-d.ie Qué6te.
.5$2 Anc. Lorette..--: . - 'Vetat-EdouArd Bé6dard à U. Amplemi, 89 Chteýurg.

'Oblgation-Dino idutor Iktol4rneau Aà Âph94 Broumau OOligation.-.'B. Beaulie u à J. M. Bloua: et ai, 147-28, ZN.-D..
4029-1-3 Mlatcalm. de 'Ù6b - uIi-.

Vente-LouisLepire-à Joseph* Gagné, p.11ytAibos eutpe-Ur;. Amwpei 4 Chlqrles- smbaw, -89 Ohai4ehbàu'g"
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Obligation-Dine Julie Lépine et ai à Rébecca Turcotte, 613-
.110-29 Bt-Foch Nord.

Ceoion-Joe. Thibault à Ed. Blergeron, B- St-Sauveur.
0bUgxtion-rEd. Bergeron à Airle Lechaaseur, iSt,-gauveur.
Vente-F. X. Lafond à C. H. Jackson & Co, 18 rg 3 19 rg 3,

Stoneham.
Rétrooesslo-Joseph Couture e Thériauit AGagnon, p. 603,

.&,,Ambrolbe.
Mariage-Jos. O. Villeneuve à Albertine Lefebvre.
Quttance--Hon. Lortie à Ad. Magnan.
Obigation-Cetave Bédard à Elle Déry, '31M, N.-D. de

.Québec.
Quittance anain-levée-NeuvLlle Belleau et ai à suce. Dîne A.

G Belleau.
Quttance-Arthur Audet à Dîne J. F. Bourbonnais.
Jugement--A. Boy à J. E. Boivin.
Jugement-A. Boy à J. E. Boivis.
Vente--Dles Noil à Comm. Transcontinentale, 6M6 8t-Roch.
Vente-Dine Art. Olivier Olgase Dupont à T6leop. Boivin, ip.

M0 St-A&mbroise.
Obligation-Dine Alph. Lévesque-Brisson à Dine Jules Dion-

Guay, 1246 Ot-Sauveur.
Bétrocession--Jos. tAbel Bochette à M.-Loulse Garon-Drouin,

Déclaration-M.-Louise DxÉoui'n à Régistrateur de Québe,'
f,098-114 Bt-6auveur.

Quittance de droits.-Perc. Bey. A Odilon Drouin, 1-6 Ind.
209-1-1 St-Sauveur.

Vente-2L-Louise Garon-Drouin à Fme-Xavier Campagna,
2098-1j14 8t-Sauveur.

Obligation-Joseph Laroohelle à Charles -Loeforce, -p. 3911-

Avie--Cha Laforce à Registrateur de Québec, p. 3ý11-1-3914-
1, Montcalmn.

Quittance-Che Pinchaud esq. à Lavoie & Frère.
Marage-Hector Biâiodeau à Stella Bedmond.
MariageL-J. Placide Begavance *à Jeanne Samson.
Obllgation--Oeo. Bilodeau à J. A. Seott et ali n d.. 1394

Jacques-Cartier.
Quittance-Alex. StAmnant à Dr Art. Leclerc.
Quittance--Chas Auger à Nap. Barbeau.
Vente-Napoléon Barbeau à J. Art. Marier, 17,42-2-1743-2,

Jacques-Cartier.
ObIigatli-J. Art...Marier à Dine Ant. Larochelie, 1742-2-

1743-2 Jaoques-Cartier.
Obligstion-Jos. T. Rhéaume Cloutier à C. F. P. Vieneuve,

1310-14,59 St-Ambroise.
Dýonation-Jos. Leclere et uxor à Joseph Leclerc fils, 1096 St-

iAmbroise.
-Vente-F)rank Smnitk-à-Rév. P. M.-Rousset, 5-rg 2, Btonehain.
Donation-lév. P. *M. Boussel à Dine P Parent, 5 tg 2,

"Stonehain.
Tesftament-François Gagnon.
Tteataaneàt-r-Dme, François Gagnon.CRté.
Déclaration .Dmeý Vve £dm. Bussières à Beglstrateur, 189

*N..ýD. de. Québec.
Vente-J. B. Poitras et al à Edouard Poiitras, 1 0, 342

St-Jean.
Vente--J. B. Poitras et ai à Dlle Léonitlne Poitras, 4302

IMontcalm.
Vente-Dine J. B. Martel à J. B. -Poitras et ai, 4038 Mont-

calm.
Obligation-:-Cho d'Anjou à Dine Ch d'Anjou, 79-51S St-Roch

.Nord, 546-1002 Charlesbourg.,
Obligation-Nile Anna Marie et Auroré Turcootte à Prêt Hy-

pothécaire 684-116 îSt-Bochà Nord.
Mariage-L. G. H. L. O. Vézisa à 1111e M. B. Marguerite No5i.
Vente-J. KL Mackay à Auguste Pion, 4062 Montcalm.
Obligation--J. M. Macay à suce. Louis Robitalille, a Ste-Foy.

0

ENREOISTBFJES Au BUEAU'DU PBXYTONOTAI:RE DE
QUEBEC

Déclaratioua de société8

Lortile & Lacouline, marchands de bois, Château Bicher-
14rthurt Loffie, Philippe Lacouline.

Le Bialai Carillon, Enrg., manu-facturiers de balais, etc., Qué-
bec - Lauréat Pouliot.

Pruneau & Co.- Ltd.,- Québec A. L. Wade, prés.
Medium Exehange Begd, Québec - J. B. Descheamps.
Quebec Welding Co. Pieg'd, soudeurs et mécaiielena, Québec

* -JcqueineVéziiia.

ilà

Diaaolwtiont de .soci<,a

Le Balai Carillon Enrg., Québec, - Lauréat Pouliot, Giner
,Perreauit.

Scierie Flteau & Daigle, Eurg., Dupuis, - J. 0. Fi.teau;
J. a. Daigile.

Juge en Chef Sir F. X. Leieux:
Trudel va Breton, action renvoyée ans frais suivant con-

sentement.
St-Luaurent vs Marcotte et aà,'jugeinentn tel que demandé.

.Hon. juge Belleau:
LaÀprise va Whitman, défendeur condamné à payer $200

au demandeur, avec int. et frais.
(loseelin vs Thibault, Jugement poup $992.52 avec dépens.
Jacques va Port aux Quilles Luxuber Co., cause hovs de

délibéré. #
Hon. juge Drouin

-Dorchester Ltée va Goupil, Biais T.-S., jugement selon
déclaration du T.-8.

Hon, juge Malouin
Dion vua- Abrahamn, action renvoyée avec dépenne, vu dé-

sistement.: «
Therriena vs Cie de Pavage de Lévis, jugement pour

S2j25.88 avec intérêt et dépens.
Bardou vs Q. Ry L. H. & P. Co., Inscription en droit

maintenue.
Morisson vs Pouliot, preuve avant de faire droit.
Bédard vs Lialiberté, motion pour annuler désistement,

etc., renvoyée avEc dépens.
Beauchemin vs Beaudoin, demandeur devra sous délai de

13 jours, fournir détails, avec dépens contre d6mandeur.
.Lacombe vs Lacinube, péremption accordée et action

renvoyée avec dépens.
Hon, juge Cannon:

Connolly vs Cité de Québec, action reinvoyée avec dépens.
Olivier vu Donjou, action renvoyée, quant à présent avec

dépens.
Doyon va Olivier, saisie revendication -maintenue et dé-

fendeur condamné à remettre les effet au demandeur d'ici à
15 jours, le tout avec dépens.

Godin vs Pageau, jugement suivant désistement et- ac-
tion renvoyée avee 'dépens.

Hfon, juge G. F. Glbqone
Dion vs Abrahamn, requête accordée quant aux Irais.
La Corporation de bMontaubain vs Têtreauit, jugement

-pour $ 164.74 avec Iut, etd *épens.
Couillard vu Beaulieu, Jugement pour $595.90 avec fnt.

et dépens.
Cité de Québec va Bourbeau, jugement suivant désis-

tement.
Asielin vs Québec & Levis Ferry, jugement suivant con-

sentement.
Biais vs Lortie Ltée, Inscription en droit renvoyée* avec

dépens.
Hébert vs Pouliot, défendeur condamné à payer $2 de

capital et $2 de dépens.
Hon, juge Dorion:

Lapointe vs Pineauit, jugement pour $1,038.1-3 îut, et
dépens.

Gravel vs Parent, jugement tel que demandé.
Caron va Ertbthorpe, jugement suivant les concelusions.
Fradette vs Cistonguay, jugement suivant désistement.

*JUGEMaENTS-Couir de Révi8ion.

Hons. juges Lemieux. Malouin et DùÙpieais:
Lacasse vs Bureau, jugement de la Cour Supérieure ren-

versé avec dépens des deux cours.
Hons. juges Lemaieux, Belleau, Gibsone:

.Héroux vs Marhnjgmn ofrnJe Biladissident. * cinjgmn efmnjg ela
Hubert et ai vs Coin. d'Ecoles de St-Félicien, jugement

infirmé.
Halin. vs Ville du Cap dý la Madeleine, jugement confir-

mné avec dépens.
Hons. juges Lemieux. tlorion et Gibsone:

La Cie Fonderie Roy vs Rtobitaille, jugement de la lâie
Instance Infirmé, confession de jugement déclarée suffisante
et l'action *pour Je surplus renvoyée avec dépens des deux
cours.
Hýons. juges Lemnieux, Belleau et Flynn:,

Lýarivée va The Laurentide Power Co., jugement confirmé
avec d6pens. Juge F. X. Leieux dissident.j
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Rems ~nmnts é Sherbrok
ENREGISTREMENTS AU BUREAU ]YENEGS EM T

DE 8HEEBROOKE PENDANT LA

Sem<e fIM<aaant le ,Octobre 1920.

ACTES DE VENTE
J. W. Grégoire à Valérien Morin partie du lot 518 Orford.

Prix $855.-payés.
Thwnmas Gagnon à Aiphone Oignon kot 895-14 quartier Est.

Prix 8800.; 8100-ýpayés
J. W. Grégoire à Edmond B"1.i partie lot 7R4 quartier Est.

Prix *750.-payés.
Corporation Episcopale Catholique Romaine de 8)aerbropke

à Mo!seAilaire, lot 309 quartier Est. Prix $150.-payés.
Galxe Chaînpigny à Peul Rouuseau, .lot 710-46 Quartier Fat.

Prix 8375.--payés.
Daxne F. M. M.alory et al. à D. W. O'Keefe partie lot 348

Lennoivillle. Prix 480-pés
B.C. Howard à Honoré Hugo lots 7-305 '& 306 quartier Sud.ý

.Prix 81,800-payés.
Sherbrooke Real Estate Co. à -Dame Wlliam Randlett lot

1494-54 quartier Sud. Prix 8522.-payés.
J.O. Chartier à Joaeph Chsartier lot 896-11 quartier Est.

Prix. $1,436, ;-$486.--pas.
John Mailihot à la Munlipalité6 Scolaire de St-Hli d'Or-

lord, partie lot 665 Orford. Prix 825.--payé.
François Goupil à Dame Joseph Goupil dota 522 & 525 quar-

tier Nord. Prix $436.75 payés.
Charles Morrissette à Napoléon Ruel Iots 16b-4 à 47 rang

9 Ascot. Prix *350-payés.
Sherbrooke Reid Estate Go à -Napoléon Ruel résidu du lot

.880 quartier Sud. Prix 80.--payés.
Lee Zaoaib à Dame PME. Zacalb droite à partie du lot 1444-

251 quartier Sud. Prix 86,000.; $3,500.-payéa.
Lévis Croteau à Dame Victor Crot>eau, lot 282 Orford. Prix

*3,600.-payés.
Sherbrooke Real Estate Go. à J. A NÇadegu lot *7-400 quertier

Sud. Prix $400-payte.
Alfred Hooper à Adéardl -tusier dot 14e rang 7 Aacat. Prix

$4,750.; 82,000--payés.
Armand Duplessis à Mdfred Hooper lots 12h & 121 rang 7

Ascot. 'Prix «*5,800.; *2,000.--payée.
Olivier Proulx à Joseph Charest-dot 630 Orford. Prix 83,100.

-payés.
J.A. Nadeau à J.B. Nadeau & Edouard Roy. lot 1444-180 .quir-

tier Sud. Prix $5,500.; *3,400.-payés.
J.H. Martin à Délle Sylvina Hamel lot 779 O;ford. Prix

88100.--payés.
Boro Stelnberg. à Joseph Blitt lot 14&4-79 quartier Slud. Prix

811,500.; 81,500.--payés.
NYF. Guay à Napoléon Légaré à J. Elisée Dufour partie lot

376 Liennoxvifle. Prix *250.-payés.,
Joseph. Chareat à John Plynn lot 7-140 quartier 8131. Prix

$5,190.; 83,200.-payés.
Joseph Fontaine à Thomas BRoy -partie dot U34 Orford. prix

870.-payés.
Thoma& Roy à Chariea Jo0achi, partie .t U84 Ortiord. Prix

HYPTHEUES
Edmond BIais à Philias Therrien pour *850-affectant par-

tie lot 729 quartier Est.
Arcade Côté à Dame Ludger Roy pour. 81,200.-affectant lot

504 quartier Nord.
Paul Rousseau et al. à HA. Camlrand pour $1,000.-4ffec-

tant lot. 710-43 quartier- Fat, et lot 1444-219 quartier Sud.
C.O. Swansou à JJ. Parsons- pour $2OQO.-affectant parie lot

45 Watervlle
PX. qaulieu à DJ. McMansmy pour 85000.-a*ffeetàut. lot

,1451-11 quartier Sud.
Damne David Duffy à Dame 3.8. Mitchell etet ai pour 88,00p.

-affectant lots. 158541i et 48, ainsi que résidui lot 1585-
.4quartier Sud.

Alphonlse Daifle et ai à Pierre Daigle pour t798.*3, 4ffe-
.. :tzt% 0. lot 48 quartier Centre.

Oliva (lendron à Dame Samuel Gamnd pour 8192.--affec-
tant partie lot 631 Orford.

Dame GD. MacKlnnoii et vir à Dame DavI1d Dtiffy lots 1535-
41 & 48 et r4sidu lot 1535-44 quartier Sud. Prix 810,000.
-payée.
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àléviz Croteau à Alphonse Bisson pour 83850.-.eoaat lotis
584 * 574 Oriord

Joseph Boucher à Dame P.X. Dufreme 1pour 81000.-a5êc-
tant lot M00 Orford.

Dame Benjamin Cohen à Jamés Wiggett pour*,0.-f
f otant résidu Wa 419 Lennorvlbe.

Dame Benjamin Cohen à Trot 56 Nadeau pour 00a-
fectant résidu lot 419 leanorvufl.

3>ECHARGEB

,Alphonise Blason à Olivier Proulx de 1!hfpothflque du 86
avril 1920.

Arthur Parent à Louis Boupseau de l'hypothèque du. 30 juin
1920.

G.A.A. MoIcroft,.à Joseph .Boucher de l'hypothèique duý 4
jil-let 1918.

Joaeph '1hlb«Ay à Dam D. Thibeault de l'hypothêque du
26 mnars 1918.

:Dame. Napoléon Bergeron à G. Meulier de I'bypothlque du
19 juin 1920.

Hènri -Lachance à Oliva Gendron de -l'hypohque dir 8 dé-
cembre 1919.

D>avid Thon«a à L'Abbé S. Gcèselin de l'hypothèque dû 2
septembre 1918.

Alphonse Bluso à B. -Lecero de lhbypothèque du 9,mars MS1.
Alphonse Blson à E. Lafond et al. de l'hypothèque du 10

mars 1919.
Melle E. C. Tètu et ai à O. Boucard, des hypothèques -des 9

septembre 1912 et 12 juin 19118.
Trefflà Nadeau à lIede Gertrude -. Onr de 4'hypothflqte du

24 février 1915.

ACTES DIVERS

Vente de blens meubles par Austin B. Goaway ià Elgar
Gervais et. Joseph Langlois ainsi que droite au bail dhaa
partie du lot 1265 quartier _Sùd. Prix 8,0.8,0.
payes.

Blail par La Cie des. Frais Funéraires des Cantons de ITut.à
DameAsaad Kouîrl pour 2 ana de partie du lot. 64 quar-
tier Centre, pour 81,080.-pour ledit tenus.

Tranfert de droits par France Fecteau à Norbert BoWsert
sur Je lot 563 quartier Nord, pour $4,300r.; *,0.ys

Contzat~ de mariage entre Dr Jude O. Casnlrand et )kelle
Albertine Dion, stipulant communauté de bieus, avec
droit au. douir.

Contrat de mariage entre 3. -Raoul GCoMto!&s ej_. Dalle M.
Yvonn e *Bérerd, stipulent e6paration de biens.

Contrat de mariage entre Lucien »6isner- et- Delle Aine
Jutras, stipulant séparation de biens.

BREFS Emsl: (COUR DE CIRCMJI'

H. Veilleux va M. Desjarls, Sherbrooke .6$Who.
H Veleux -vs A. L. Néren, 8herbrooke, *90.81.
Dr J. E. Noël va R. Thlbault, Sherbrooke, 3S5
U >aie M. J. Woodward va N. Evans Shierbrooke, 050-À».
P. Chouinard vs P.C. Deachènes, Ste-Germaine, 810
Denault G. * ýP. Co., vis J.A.C. Crète, et-Maio, $72.44.
Cie Placements de Sherbrooke Ltée va J. Guliemette,. Ham

8ud, 828.30.
Cie P1acement& de Sherbrooke Ltée vs L. D)e!rocher,. B:ain

Norde 8280.
Vie Placements de Slherbrooke Lie vs W. nalhusyo Ham

A. rd 818.12
A.Sousd -va- C. Hait, EatAnguàs$8, t

J. Groteau Ms -F. Lable, Hem -Nord, #79.2
MeCaalcey Systeni Ltd va A. E. Deaprês, Weedon, $80.96.,
A. Fortin ve F. Audet, Orford, *90.00.
T. Lacourse va J. B.« Saboirin, Hatley, 85.4.95.
TL C. Cabans vu . Cross, 8hirbîroke 811.0
T. C. Cabana va N. .Mathieu, Bherbrooke, $18.00.
Webster Motors Ltd. vs J.O..-Mrtizeau, St-Perdinand,' 440.15.
Hébert à Fortier vu J. A. Bernier, ghertrooke, $67.8s.
J. Richard !5 J, A. Dmsh&ies,.1z liexIncnnus. 7.55.

FCapeIl vs J. 0. Pothier, Trola-Rifres, 84.75.
F. =.Bueau vs J. Marchand,. Bromptoný, $4.75.
Aug. Proveher vs e. Nuit, Windsor,. *87.48.

J .Faille va G. Moisan, Chartiervilé, .815.00.
G. à G. Ltd va ]. Giguire, Eut Brýoughtou, 85.78.
Echenberg. Bron;. *va -L Deniers Sherbrooke, Ui.57'
P. ., Barbeau. Y& J. SmItli, Cookabhire, 843.
Agence' Mercantile de MaEt va 3. B., BeydePon, BM'mpton-

ville, $19.94.



Wi. Harm7er va P. Obioux, East Hereford, $6.95.
W. Rarmer vs D. Mactaviah, Shierbrooke, $14.0o.
E. Treinbiy va -P'Tugy, et-Oérard, $81.to.
J. M. Nault Ltd va A. Arcouette, igherbrookeg $17,25,

i;~~ ~xi~&~Mg.- COR UPERIEURE)

Jos. Çôté dit Wrcette vu A. Dumnala, Sherbrooke, $105.00.
U Gýrièmbr Te e. Goyette, Grn"i *7.0.
U> J. McLeoa i& al E. Irvine, Huntingdon, $234.63.
10. CWutier Ys L. Gervais, Sherbrooke, $256.00.
J. W.ldm.isT..W. Aigi*Ukvng, Xibgsey, $450.00.
Royal., BOnk* 0f Canadi 'vîd»f. Guyoh* â ai, Barxiston, $542.00.
Rloyal' B*lck 6f Cià"àd va -D, GaycQ.& .1l, -Barnaton,. *11.00.
*J. Turootte va Corporation du village de Wottonvilie, $2,000.
D>. S.' Bachand vs F. J. Paquin, St.-&iwidge,. 8150.00.
T. Bergeron vs J. Bourque, Winalow, $110.40.
E. Péwers vs 0. L. Smith & aI, Stanstead, .1298.90.
B. Eloux vs T. T..D611sle, Sherbrooke, $705.33.
Dame M. Davignon 'va Héritiers de J. D. Lemey, Sherbrooke,

$450.00.
C. &.A. P. Auber va A. Zahra t.A.,M. Mody, Magog, $202.14.
D. Rodrigue va M. Carrier, Hereford, $199.99.
G."Langevin vs The B. & B. Chocolate * andy Mfg., 8her-

1roolce, $419.16.
Denaüît G. & P.-Co. vs W. Watchcorn, Morin, $15à.23.
A. A. Woodinan va W. E. O. Jones, Coatiaook, $999.00.
Bowes Co. Ltd va L. Bilodeau, Sherbrooke, $281.21.
E. Gervis va A. Schnapp, -Sherbrooke, $245.00.
A. Caase..vs W. Arpin, Sherbrooke, $350.00.
R. G.gnoùi vs Quebec Central Ry., Sherbrooke, $10,000.
C. (3. Cabani *a V. Aircbambault, Montréal, $787.90.
J. l, Maguire va A. Hooper, Ascot, $100.00.

.. JUGEMENTS (COUR SUPERIEURE)

Silver BprIn Brewery va A. Picard, St-Louis de Gonzague,
.1. 138.00.

N. Du*lël vs M Groulx, 6herbrooke, $280.00.
soclté Finncère, Ina. vs 0. Chagmon, St-Hyacinthe,

..W. Y1~d s ýN. Roy, St-H3tàcilnthe, *240.00.
J. E.. Noil va J. Duponit, Black Lake, 8187.45.
J. Aý Toupi4 vs H. Onellette, Disrad-t, $162.01.
E... Akhurt vs E. J. Getty, StanLàeàd, $114.50.
Z. W.P~oi. Co. vs E Matteau, ShauiÏi1jan, $1_13.25.
Cq te Igmee Sharbeck vs Southern Canada Power Co.,

1ontrési, 10000 i
lleqc- W. Noble -vs Canadian Explosive Co., Montréal, $1,950.
D. 1. Bachand vs A. Ménard, Coatlcook, $157.70.

i JUGEMENTS (COUR DE -CIRCUTIT)

A. , oulin vs 0. Desrochers, Sherbrooke, *10.59.'
Lgu t, Thomigon Co. -vs Lacroix & Frère, Sherbrooke, $82.75

'1 emers, vu W. Girard,~ Diasel, $63.40.
E.A. Mulette vs ]P. Vachon, Sherbrooke, *16.40.-
il. leim, vs, A. 1. Néron, Sherbrooke, *96.81.
(Ico C6t%' -- Cloutfer, SherbYSoke, *12.08.
N. 'D. Cascadden va A. Hébert, Thetford Mines, $43.35.
B. & W. Portier Lt6o vs G. Courchesne, Sherbrooke, $78.70.
D)r'J. E. Noël vs IL Thibaùultý Sherbrooke, $21.85.
A. ýFri, S90.00.

Renseignementsd'Arthab.aska
ACTES !INREIaTME ýU BUREAU D'ENRGISTRE

MENT DURT1BA8XI

Du s* u 9 octobre 1920.

Venfe-Albert Lainess à Alfred Wilirid Jutras, p. 4M3, Ste-
Vlctoe e,$$ payées.

Vente-N~rd ue Ahjl Bernier, Il et 12, Prince-
*vicie,2,5G payées.

Vente.-?ThéobalW Grégoire à O. J. Hainel, 947,-Tlngwic.k, $!00,

; payiées. -
Testament-J. B. Tessier à Mme Exezilda Cotnoir, p.e. 161, -

1Bulatrode.
Obligatioxi-Rodoîphe Hemel à Mme Hélène Matte, p. 359,

ête-Victoire, 13i~

LÊ P=I WÔt1Uifl, V

Dépotant
Baribeau, Lucien,
131011% O.
Joubert Ed.
.Marin, Godefroid,
Miron, N.,
'Renaud, Zotique,
'Sanscartier. J.-..
Sylviestre, J. P..

-Troie, Wm.,
Whilte, Walter.

Laponte Martin Litée.
Légaré Auto &*Supply Lted

Mount-Royal Miling Mfg Go.
J. MJex. Gcklc.er.

Jos. Strachan âM.
Théltre National rue.

La Cie de Publication de la Pairie.
Metropolftan Life Assurance
Montreal Fireproof Garage.«

Grand Trunkc Ry.

encired i octobre 102ô lit

Obligation-Rtodolphe Hamel à Joseph !llets, p. 359, Ste-
Victoire, $300.

Vente-Romuald Bollard à Auréuu L'Heureui, p.a.. 278, St-
.Norbert, *1,600, $400%&/.

Vehte--Jimmý~ Roux à Daniel Gauthier, p. 334, p. 334a, 41%
et p. 336, 8t-Paul, $400O0, $500 %.

Vente-Hector, Paria à Jimmy Roux, 3w5, *t-Pul, 8T,50<i
$,0o00~

Vente-=.rEr Angers â Napoléon Ramel, S5 et 256, 9t
Norbert, $12,0We *5,000%.

Vente-Lous-PLlippe Auger. à Alexandre Bérubé, 25, Artha
1beakafilo et p.a.o. 189, Bt-Christophe, 15,000, #50%.

Vente-Lubin Paradis à Léopold -Métivier, 32, 8te-Victoire,
$450, $190 %

Obligatton-Vézla & Fils à- J. Napoléon Brtuelle, p. 415,
8te-Victoire, $3,000.

Obigation-Donat Smith à Alexis Vervilie, 1/3 centre 172,
Bulotrode, $1,000.

Transport-.&éorges. Prince à J. Edouard Hudon, sur Phi-
lippe (3agnon, 1600.

Vente-Mine M. 8uanny Poisson à Pierre Potvin, 286, Ste-
Victoire, etc., $10M, S3,000 %.

Obligation-Evariste Bergercin à Etioch Piché, 1/ e. 276,
* Bulatrode, 378.76.

LAvis de vente par le Shérif, re H. H. 'Guay Limitée va Emile
Oélinaa >et al, 47, 12e rg., Ringsey.

Donation-Victor Desharnais et ux. à Albert Desharnais, 2d,
10e ri, Stantald.

Echange-Pierre Durand à David Ruel et ux. 269, Prince-
ville.

F.change-Diixid Ruel et ux. è Pierre Durand, 251, Prince-
ville.

Vente-Elphè,ge Houle à Mme M. Buise Lemaire, p.'239, Hùor-
ton, $8,000, payée.

Licitation-Mue M. Louise Pellerin A Paul Tourigny, 96,
Ste-Victoire, $00., payes.'

Vente-Paul *Tourigny à Maie M.-Iguise Pellerin, 36 Ste-
Victoire, $300, payés.

Obligation--J.-Bte -Arsenault ;à Hercule Allard, 1I3 est 4e6,
Buistrode, $90.

VENTES PAR LiES 8HERFB DE LA PROVINCE

Bedford
Arthur Patenaude va Hubert Foisy. Vente à da porte de

l'église de ia iparoisse de Notre-Dame de Granby, le 13 toc-.
vembre 192>, à '10 heures du -matin.

Iberffle
Damne Florentine Br<chaeau vd Jooeph-Auguste Bonenfaht.

Vente à la porte de l'église paroissiale de la parcose de St-
Rtémi, -le 19 octobre 1820, à 10 heures du matin.

Mont réai
Joseph-Hercule Danaereau vs Adélard Gravel. Vente, au

bureau du Shérif de Montréal, le il novembre 1920, à 10 lieu-
res du matin.

Révérend Calixte-Ovide Baribault va La C~ompagnie de
Prêt Mutuelle, Limitée. Vente au bureau du Shérif de Moôat-
résil, le il novembre 1920, à midi.

J. M. M. Duft va Michael Minogue. Veinte au bureau du
Shérif de Montréal, le il novembre 1020, à Il heures du
matin.

iAlexlis Beaucage va Dame 'fflouardina Etabourin. Vente
au -bureau du Shérif de Montréal, le 22 octobre 1920, à 10
heures du matin.

la ville de Courville vs Nap. Binet. Vente à la porte de
l'église paroissiale de St-Louis de Courville, le 28 octobre
1920, à 1%> heures du matin.

0
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En 6crivant aux annonceurs, si vous mentionnez le "Prix Courant", vous voua assurez un meilleur service.
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LeMeilleUr. Sirop du. Molida

f.o.b.

5'

Le gfalon impéHo.al-
Montréol Québec etiS-on .E

Vous ne voudriez pas essayer'de vendre à vos clients
de la margarine. pour'du beurre de premier choix. De
mmee ce. n'est pas. une raison, pace qu'il peut vous
arriver d'avoir une-ample provision de Black-Sfrap, ou
d'autre mélasse résidu de raffinerie, pour perdre la vente
du meilleur sirop du monde.

..iaBarbade SupétwvFancyY

1'*,Nî-ý*.D ý:

Commencez tout -au moin .pa prenreu oiea ïàie 11à. y
marque Winmil poUr rupmb*e à admne rejep otre.puL
cite. Pis voezaugmenter votre.commre VYous ne.'ude pu

aascommander l'ancienneimaéanie Et remqe le prixT lsuhi. -vic..de.ï
PrGaul MIs6Goofauada

ST. JO, Nog]. B. MONTREAL, P. Q.

En 6orivant aux annonceurs, si vous mentionnez 1e "Prix Courant", VOu voua ssre un millu service.

vol. II-No 42 117
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W. C. MACDONALD REGD.
INCORPORATED

MONTREAL

En 6crivaM aux îannonceurs, ai voua mentionnez le "Prix Courant", vous vous assurez un meilleur service.

Vol. XXXII-No 42118
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L'approvisioie-
ment qui ne
manque jamais

I 11(1 InAi<dr s no ails

Toujours prêt
Frais et agréable

closes (lue nou.q di.soms
iofl< e% Serv ez-vo us-en

Coiilm11< airgumiins1'<ents(ev il.

Une boîte ou deux de Klim sur la tablette de
l'armoire assure un bon approvisionnement de lait
pur séparé pasteurisé.

ou~us~# . Avec KLIM dans la maison, les désappointe-
mients et les retards sont évités, car cela ne prend
qu'une minute ou deux pour préparer une provision
fraîche capable de répondre à tous les besoins. Si de
ta visite vous ar-rive à l'improviste, il n'y a pas de rai-
son de vous en tracasser, lorsque vous avez KLIM
sous la main. Il n'y a pas à craindre aucun des ennuis
ardinaires du lait.

KLIM a cette saveur naturelle, parce que c'est
du lait Pur séparé (sans gras) dont on a seulement enlevé l'eau, laissant ainsi les élé-
ments solides sous la forme d'une fine poudre sèche blanche, qui. ne sûrit pas, ne se
gâte pas et se conserve indéfiniment.

KLLM redevient liquide en y ajoutant simplement de l'eau suivant le mode d'em-b.
p!oi indiqué.

Notre vaste campagne de pubhlicité dans les mu .qaziles el les jou~rnaux a créýé iiune
demnande cowntn pour KII dans li*, trois dïiinsiansx - boîles d'une deuîi-livre,

dune livre et de dix livres. ('uniuindez à, roire miaisone (l, qro.

CANADIAN MILK PRODUCTS LTMITED
.10-12 Rue St.Patrick, TORONTO

132 Avenue James Est,
WINNIPEG

I l

81 Rue Prince WIIiansu
ST. JOHN

319 Rue Craig Ouest,
MONTREAL

I~~Distributeurs pour la Colombie Anglase: KirkFaid & Rose, 132 Water St., VancouverI

En 6crvant aux arinOeurs, si vous mentionnez le diPrix Courant", vous vous assurez un meilleur service,

Vol. XXXM-No 42 119
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LE BALAI
"THE BEAUTY"
de SIMMS

est celui que tiennent à avoir toutes les
menageres

Il pèse 6 onces de moins que le balai ordi-
naire, ce qui veut dire une grande économie d'é-
nergie, à la balayeuse qui se sert du "Little
Beauty".

B est fait pour durer. B ne répand pas tous
ses brins sur le plancher.

Le manche du "Little Beauty" a le fini d'un
piano, de sorte qu'il est à l'épreuve de l'humi-
dité, et qu'il ne cause pas d'ampoules.

Le "Little Beauty" est parfaitement pro-
portionné, fait, qui, ajouté à sa légèreté, sup-
prime toute la fatigue du balayage.
Brosses à poeles.

Brosses à plancher.

Brosses à chaussures.

Balais.

Petits balais.

Pinceaux à peinture.

Blaireaux.

Pour avoir des renseignements ainsi que
nos prix, veuillez écrire à notre succursale la
plus rapprochée.

T. S. SIMMS & Co.,
LIMITED

Fabricants depuis 54 ans des meilleurs balais et brosses

Siège social: ST. JOHN, N. B.

MONTREAL LONDON TORONTO

En écrivant aux annonceurs, si vous mentionnez le

"COW BRAND" la marque toujours digne de
confiance dans ses résultats.

Aucun autre soda sur le mar-
ché n'est aussi connu de la
bonne ménakère que le "Cow
Brand". B est fameux pour
ses résultats absolument cer-
tains, sa force, sa pureté. Re.
commandez-le à toutes.

Prenez-en en stock, votre
matehand de gros en a.

Chu rch & Dwight
LIMITED (3)

Manufacturiers - - - - - MONTREAL

"Prix Courant", vous vous assurez un meilleur service.

La farine préparée de Brodie XXX satis-
fera votre clientèle et lui donnera en même
temps la meilleure valeur pour la moindre dé-
pense.

Brodie & Harvie, Limited
Rue Bleury, Montréal.

Agents de vente:
J. B. Renaud & Cie Inc., Québec
Chadwick & Co., 34 Duke St., Toronto.

DWIGHT*S

BAals N sotoA

Vol. XXXH-No 42
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Une ligne accessoire profitable

Les Rerndes de -famille
Faites une commande d'essai de ces remèdes

populaires recommandables et encaissez des bénéfi-
ces appréciables sur Chamberlain.

Il y a toujours une demande pour les remèdes
efficaces, dignes de confiance, et vous trouverez que
tous les remèdes Chamberlain ont une vente active
at satisfaisante.

Il y a un grand nombre de ces remèdes parfaits
que vous aurez intérêt à prendre en stock pour l'au-
tomne et l'hiver. Pourquoi ne pas nous écrire pour
nous demander notre liste de prix?
GARANTIS EXEMPTS DE PRODUITS NUISIBLES.

Chamberlain Medicine Co., Limited
TORONTO.

En 6crivant aux annonceurs, si vous mentionnez le "Prix Courant", vous vous assurez un meilleur service.

CERISES ROUGES
MARQUE

DOMINION
Ces cerises délicieuses, choisies parmi les meilleures dans le district

fruitier de Niagara, sont mises dans un sirop épais et sont garanties.
Leur qualité supérieure-leur empaquetage attrayant-les ventes

répétées, font écouler rapidement cette ligne.
Préparez maintenant votre stock pour l'hiver.
Il y aura une grande demande, comme d'habitude, pour ce produit de

la MARQUE DOMINION.

Dominion Canners, Limited
HAMILTON, ONT.

Vol. XXII-No 42 121
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Nùs offrons pour fia-

tei:
Poivre Nî

.Cannelle en
Clou de .Girofle
AUsapice (Piments)
IMs de Ceylon

Muscade
Bora
Moutarde <'Duffyn

44 Durhal3m"

branche et moulue
.;Thym

Sorriette

pour, Çatsup

Graine de Lin, Millet (Canary Seed)
Catis, Thés,' etyec

PRix SBPECIUX POUR
LJE VOIOIERCE..1

de, J.DFFY & IÀE
117 RUE ST-PÂUL OUES,. MONTREÂL'

Mamuactrles d la. Poudre à Pite

GOOKSFPAVOR TE

En 6orivant aux annonceurs, mivous mentionnez le

Vn~Tonkue Sana toi

Véritable tonique pour

Connu dasle monde entier.

Adressez vos commandes
directement'à

Napol6on Morrissette
16-18 Plci Jacquà£"Catr ensIl"

"Prix Courant", vous vous assurez un~ meilleur service.

oux~ ra-iïôèns "'-u I riêiles. les
produits Edysontf faele àVndr

1. Qualté., Lie public-sait quebno d'Eddy est une garantie assurée de
deél vaeu ~ por ýrgnEt- la:qualité Eddy est toujours e

_ l ùateur de la répu ttondE y.-

loppent la demande et font donner des résultats à tout éta-
* lage, d'Eddy.

Aez tujor a n nal" -une bonne provison d'alumettea Eddy et d'arti-
c o'ura oràles en fibre. durcie d'Eddy. Et faie savoi àvscinsqe vous tenez

et que vous recommandez ces produits célèbres à juste'titre.u

TheE. B. EDDY.COM NY Lirited
UL Canada

VOL 42
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La 1Marque "Qualit:
comporte tout ce que ce mot signifie

rLmarque "Qualiy" illustrée ici est un symbole de bonté en
fait de prodits de céréales. Tous les paquets portant cette marque
de fabrique ""Quaiity renferment un produit aussi bon que l'indus-

--- trie humaine-et de méthodes de fabrication modernes peuvent le
faire.

Les céréales de la Marque
COMPRENNFENT:

Avoine Roulée
En paquets et à la pesée.

Orge Mondé
Farine de Gluten

Farine d'Avoine
(Toutes les grosseurs),

* Orge Perlé
Farine

" QUA LITY "

Pois Cassés
(Jaunes)

Brose Meal
Wheatlets

PRINCIPALES MARQUES DE FARINES
de Blé Dur
"Rainbow"
"iercules"

de Blé d'Hiver
"Our Chief"

Mélangée
"Star""Gold Seal"

"White Dove" "McLeod's Special"

Pour le Commerce Domestique et l'Exportation.

Canadian Cereals and Flour Mills Co, Ltid
Minotiers et Commerçants de Grains

STRATFORD, CANADA

Adresse par câble: CANCEREAL

En orivant-aux annonceurs, si vous mentionnez le "Prix Courant", vous vous assurez un meilleur service.

I.'

"5
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THE MONTREAL BISCUIT CO.
Manufacturier de ]Biscuits et confiseries (à)

SON EFFICACITE ACTIVE LA
VENTE

ÀGrâe aux emncdeatt pro-
priétés curatives qu'1 possède,,
vos clins -seront entièrement'
s.Ufaits.du Sirop de 'Mathieu
au goudron et à l'huille de foie
demome. 1pr"9 re unscoula.
gemet à cex.u Wefr' de :
-l'lnfbmeza, de ka Grippe, etc.-
et en ilàni temps ses excdlfen.
tes propriétés tonique dèMt- ?
fient 1'organisme.

Chaque fois qu'il est 'deman.
dé,. des ventes continues sont
assurées.

Commsander-en une provision
aujourd'hui.

LA COMPAGNIE J.-L MATIEU
Propriétaire

SHERBROOKE, P.Q.

LA LE LA
Qualite Seoio Demanide

Font que nos lignes de Biscuits
et Bonbons sont d'une valeur
exceptionnelle pour tout mr
chaud qui lqs 'tient en magasin.

Essayez-nous pour votre pro-
chaine commande.

Demandez-nous notre. plus ré-
cent.' lite qui >'Vous donnera,
une idée dei lignes -que nous
manufacturons.

Nous accueillerons a vec plat*~
vos demandes d'informations.

IM. J. IIEINZ COMPANY,
SBu»flTT~ wOENT

En dotivnt.-au aninonceurs, si vous mentionnez le «Prix-Courant'V, vous vous assurez un meilleur service.

LE MELER-NGEDU*
MONDE

Paré a&TU du> a"t 'oge de PreUle MOLir clriM
et Tiem à la manfièe Îles menieurs Tine, leVinalgr de

Matde ins" à me couleur matirele 4%un bru doré,
etuîrôme déleiciu qui ne se trouve domns aucun autre

vinaigre.'En bouteiles de 14 et de IR oncS.

I

NOETBEAL - I

Tou les- morceaux de savon à blanchissage
ont plus ou, moins la-.même apparence, mais ils
',diffèrent entièrement quant à la qualité et à la
valeur.

Le "SURPRISE" n'est pas autre chose qu'un.
bon, -Savon, Solide-il, n'est pas surchargé d'in-
gredients inutiles pour le faire paraître plus
,gros. C'est la »"'meileure valeur on fait* de vrai
savon".

N'acceptez pas de contrefagons.

The et Croix Soap Mfu. Co.

Vol. XX UI--No -Ulu
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LES HUITRES

"SALT ESE A"
En pots de verre directement

de l'océan chez vous.

Lisez l'opinion d'un épicier en vue:

"L'empaquetage en verre des "Saltesea" a
prouvé qu'il était un réel facteur pour aider le
détaillant à retirer un meilleur bénéfice de son
rayon d'huîtres", faisait récemment remarquer
M. Reeve de la maison Michie & Co. de Toronto.
"Je connais le prix coûtant exact ainsi que le
bénéfice provenant de chaque vente. E n'y a
pas de mesure qui déborde, pas de coulage, pas
de perte d'aucune, sorte qui mange entièrement
le bénéfice, et le client reçoit ses huîtres d'une
façon propre et hygiénique qui conserve toute
la saveur salée naturelle de la mer."

Pouvons-nous ajouter votre nom sur notre liste
déjà longue de détaillants satisfaits?

CANIC OTE CO., 0F CANADA LIMITED,
Hontréal

En IffVIt %f<qpngurs, i*la mentionnez le "Prix Courant", vous vous assurez un melIleur erviloe.

lE

VOL XTITI-No 42 125
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LE SPAGHETTI DE CLARK
1àl sauce tomate et au fromage.

FAIT AU CANADA PAR DES CANADiENS

est un des articles 'de vente le plus ulaire que vous puissiez tenir, pour la simple raison
qu'il tient le premier rang pour la qulité, qu'il est absolument sans rival pour sa saveur
délicieuse et qu'il est par-déssuis tout économique.

La conserve de cette saison est
actuellement prête à livrer.

NE MANQUEZ PAS DE VENTES COMMANDEZ MAITENANT.

W; CLARK, LIMITED - Montréal

Lorsqu'une femme achète
du POISSON en boite

La ménagère Canadienne d'aujourd'hui est une acheteuse des
plus avisées et des plus exigeantes; c'est un juge sans pareil pour
la qualité. En choisissant du poisson en boîte, elle demande un
haut degré bien établi de qualité et de pureté, joint à un prix
raisonnable.

Les aliments marins de la marque BRUNSWICK
sont reconnus par les Canadiennes comme les produits alimentaires
marins "de la plus haute qualité et de la meilleure valeur". Et leur
réputation incomparable procure aux détaillants de la marque
-Brunswick des bénéfices exceptionnellement-beaux et un écoule-

n ent rapide

CONNORS.BRQS., LIMITED.
BLACKS HARBOR, N.B.

En crivant aux annonceuri, si vous mentionnez le "Priý Çoyrint" vous vous ao roc yn ieill r qrviqe.



VoL. X I -N 42 LE PRIX COURANT, vendredi 15 octobre 1920 127

es confifures
et gelées

OLD

CITY
ont la plus haute réputation de qualité. .Al y
a toujours un marché ouvert pour les pro-
duits de premier ordre et il est universelle-
ment reconnu que

YT7~~ L AMARQUE

:OtDCITY
maintient une réputation unique en fournissant constamment ce qui se fait de mieux.

En plus de la qualité supérieure de la confiture - les pots en verre dans lesquels
elle est présentée valent de 10 à 15 cents pièce. Votre cliente appréciera cela.

Exposez les confiture Old City sur votre comptoir et sur vos rayons. Vous serez
surpris de la rapidité avec laquelle elles se vendent.

Donnez aujourd'hui votre commande à votre fournisseur de gros.

FABRIQUEES PAR

Fda Cit Manufacturing Co., Reg'd
"Fabricantde la confiture trop bonne pour être cachée dans des boîtes de fer-blanc"

QUEBEC, P. Q.

En énrivant aux annonceurs, si vous mentionnez le "Prix Ceyrant", vogys vy assurez un meilleur service.
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BANQUE PROVINCIALE
DU CANADA

CAPITAL AUTOUM .. . 8 MW.mu
CAPITAIL PAYE Mr SURPLUS * 48Auo
ACTIF TOTALS au-delà de . 8SAWAM

104 Succursales dans es Pr ovinces dé Québec. Ontario, Nouveau-
Drunaw"c et de li de Prnce-Dlouaad

COIIUEL D'ADXWMUrIATION
P'résident. Honorable Bit HOPXIUD.BJ LAPORTU C.P. de la

maison L.porte-Martin linitie admliitrateur dia Créit
Foncier FYanco-Canadien.

Vioe-Pr4ident: W.-F. CARBLEY.
Vice-Président: TANC]Rl UD TUIEVNU. administrateur Labo

of the Woods Milling Co.. llmited.
M. O.-M. BO5WORMH président de la OCaaada Pactii Cerna

services Limited."
JIonorable NUU GAJtIfAU. C.. «x-ministre de llogrie-l

tore Conseiller Législatif de Qudbeo. président de la Cie de
Pulpe de Chicoutimi.

M. L.-. BMAUCHUMIN. président de la Librairie Eeauebe-
Min limaitée.

M. M9. CHEVALIMP, directeur géndral Crédit Foncier Irse-.
Canadien.

DUA'U DU COCITROILB
(Communliree-cnheura)

Pieiudent: l'honorable air ALICCANDRU LAQOSTU C.R. ex-
jure en chef de la Cour du Boern du RoL

Vice-Pr6aldant: L'honorable N. PEROOCUT. X.P.. Ministre @Mn
Eorteteuiiie dans le gouvernement de Québec. administrateur
"Montreal Litht. Heat A Fowrer Consolldated".

M. 5.J-.ROLLAND, président de la CI* de Papier Rouiné.

M. .. LTURCOT.
Sacrét

ETJEEAU-OHW
M. Tarnréd EIEXvm(u.

IDireteur-génf&L.
IL IL LOAROSU

Lire. Inspecteur en chet.
M. 0.-A. RiOT.

Chier wureal deu Crédts".
Auditeurs représentant lu Âotiorncaie

M. ALUX. DUAITEAU. Montirel. ML 3.-A. LAItUE Québec

INCORPQ1WE 1855

Capital et Fonds *de Roee $9OOOOOO
Au-delà de 130 saccurnal

LA
BANQUE

MO LSONS
POUR REUSSIR DANS LE COMME
DIEPORTATION IL FAUT L'AIDE D'UNE

BANQUE PUISSANTE.

Nos correspondants en Europe sont:
ANGLETERRE-London Co*untY Westminster

& Parra Bank Ltd.
iRLANDE-Munster and -Leinster Bank Li-

mited.
FRANCE,-La Société Générale.
BELGIQUE-La Banque. dAnvers.

EDWARD C. PRAiT, Girant-Giq"a

I J
nl 6crlvant aux annonceurs, si'vous mientionnez le "Prix CýggreV', v9pli vgup a$Nmg u w> illeur servloe.

I 

-
Lake et the_ Woods ---MWi9ng Cooepany

Il RAPPORT PUBLIE -INDIQUE UNE ORNE ANE
Le rqpport annuel qui vient d'être publié par la "Lake of the Woods Milllng Co." -comprend la fin de la

période durant laquelle les opérations de la compagnie ont été Soumises aux réglementations et aux retrIotonm
du gouvernement. Les bénéfices provenant des travaux de minoterie n'ont été que légèrement inférieurs 41 ceux
de V'année dernière, et cette diminution est très 'largement compensée par usie augmentation notable des béné-
fices provenant d'autres sources, qui ont élevé le résultat total de l'année à. peu près au chiffre de l'au passé.

Les restrictions ont été levées ài la fin de la période couverte par le rapport, et maintenant que la compagnie
peut porter ses produits au degré d'avaint-guerre, et que les taux de fret pour les pays européens ne sont plus de
nature à encourager l'importation du blé de préférence à la farine moulue, on peut s'attendre à. une amélioration
-permanente pendant toute la durée de l'année courante.

Le rapport montre un revenu total pour l'année 'de $732,232.85, provenant des sources suivantes:

Bénéfices de la meunerie (après déduction des frais d'exploitation, et des réserves pré-
vues pour comptes douteux, taxes de guerre, eto) . .. .. .. .. .. .. .$410,521.40

Bénéfices provenant de sources autres que la meunerie proprement dite (comprenant le
dividende de la "Sunset Manufacturkng Co. Ltmited., - compagnie subsidiaire) .. 31713

Ce montant ($732;232) a été réparti comme* suit:

intérets sur les obligations de- la Compagnie.... .. .. .. .. .. . . . . . . . . ..
Dividende de 7% sur les' actions préférentielles..... .. .. .. .. .. . . . . . . .....
Dividende de 12% sur les actions ordinairce....... ... .. .. .. .. .. . . . . . ... 00

Après avoir défalqué $100,000 des comptes de Propriétés et de Clientèle, il a été reporté au compte dus
Bénéfices une somme de $17.9,232.86 ce qui porte le total du surplus à $1,,1f1,6'47.11. Ii '

lji
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L'ETAT FINANCIER DU DOMINION

Le rapport mensuel du Département des Finances
fait voir que Ierevenue du Dominion augmentent consi-
kléralement. Les recettes du Revenu de l'Intéieur accu-
êqent urtout un socroigsenent notaible dù aux taxes sur
-les ventes imposées lors de l'élaboration du dernier bud-
get.

Durnt lessept mois de l'année fiscale finissant le 30
septoex*re les perceptions du Revenu de l'Intérieur se
son't totaliséoes à $29,451,813, comparativement à $7,-
065,288 pour la ipériode correspondante de l'eu dernier.

Durant'-les spt mois en question aes taxes ST' le ie-.
venu ont rapporté $6,085,418 contre $1,678,6B8 il y, a une
année; 'celles qu les profita d'affaires ont été de $15,-
189,479 contre $15,884,293.

Ltotal (les reven~us a été -pour le -mois de septembre
de $37,170,789, comparativement à $26,698,840 pour -le
mois correspondant de 1919. Durant les sept mois finis-
sent le 30 septembre le total des revenue a été de $219,
905,911 contre $159,085,559 il y a une année.

Le total des dé~penses a été :Septembre, 1919: $55,-
143,5'7 Septembre 1920: $16,949,075; période de sept
mois 1919, $122,722,617; do., 1920, $152,624,397.

Lws dépenses du, Caipital avait été au mois de sep-
tembre de l'année dernière de $66,405,631, comparative-
ment à $6,881,577, pour le mois de septembre ëcouié.
Cette diminution est due presqu'entièrement au fait que
les irais dle guërre sont moine élevé.

La dette publique du Canada a augmenté de $22,-
032,72,8 le mos dernier. La dette totale, sans compter l'ac-
tif non productif, est maintenant de $2,276,516,162.

o
LE RAPPRT DE LA COMPAGNIE "LARE 0F

THE WOODS" EST TRES SATISFAISANT

Diminution dès bénéfices de la.meumerle, augmien-
tation des bénéfices provenant d'autres sources,
tel est -en substance le résumé du Rapport
Annuel publié récemment par la "Lake of the
Woods Miâîg Comnpany"

Les restrictions de Gouvernement sur l'industrie de
!a farine sont la cause de la diminution des, bénéfices dans
i'i prodnction de la farine, et leà mêmes restrictions sont
en réalité la cause de l'augmentation des bénéfices pro-
munant d'autres sources étant donné que la direction de
la Compagnie avait réalisé dès le début que tout règle-
ment qui ferait perdre son identité à sa marque populaire
(le Farine des Cinq Roses et qui lin ferait prendre placé
sur le marché comme une ligne ordinaire de farine, de-
vait affecter ses bénéfices au point de vue de la meunerie,
1-t les autres champs dwations furent promptement en-
vahis. Lès opératioDs de la compagnie en graine ordi-

naircs sauvèrent -la situation et le rapport actuellement
loumuis aux actionnaires indique certainement un état
I rés satisfaisant des affaires, étant donné que l'augmen-
tation des bénéfices divers compense presque la diminu-
tion des bénéfices provenant des opérations de minoterie.

Le revenu total pour l'année est d'environ $732,000,
re qui> en raison des circonstances qui se sont présentées,
est beaucoup mieux que ce qu'on espérait. le dividende
déclaré est de 7%7 sur les actions de préférence et de 12%
,-ur les actions ordinaires.

LES CHANGES ETRANGERS A MONTREAL

&terling ..... .. .
PTranc.. .. ..
Lire... .. .. ..
suie e........
Hollande.......
-Belgique. .. .. .
Norvège. .. .. .
suède. .. .. ..
Danemak . .. .. .
Espagne .. .. .. .
Alemagne

. 3.81
... 13.71

23k64
*..5.72

33.13/16
.12.95PF

.15.25C
... 21.74e

15.25e
... 18.96e

.1.74e

Les fonids de New-York se négociaient à Montréal à
prime de 9 et 88/4%, ce qui 'prouve que le dollar cana-
dien reprend de jour en jour plus de valeur.

Les banquiers attribuent le relèvement de notre chan-
ge au fait que la balance du commerce entre les Etats.
Unis et le Canada devient de plus en -plus favorabl à ce
dernier payq.

Les récoltes de grain de l'Ouest sont la principale
cause de l'amélioration de notre balance commnerciale qui
dépassse de 50 pouT cent celle de l'année dernière et est
estimée à près de $1,000,000,000. Une grande partie du
grain canadien est vendu sur -les marchés américains et
est .eusoeptible, par conséquent, de modifier notablement
la balance du commerce et c'est ce qui explique la baisse
graduelle du taux du change sur les fonde américaiS.

0
LA BANQUE D'ANGLETERRE

Le dernier rapport hebdomadaire -de la Banque d'An-
gleterre, fait voir les changements suivant.

Réserve totale, dim. .. .. .. .. £ 282,000
Circulation, aug. .. .. . ..... ... 313,000
Espèces métalliques, aug.......80,789
A'utres valeurs, dimn.. .. .. .... 13,294,000
~Dépt du pubMic, aug. .. .. ... 5,110,000
Autres dépôts, aug........23,735,000
Billets en xésere, dim .. .. .. ... 213,000
Valeuris du gou.v., aug. .. .. .... 41,901,000

L'appropriation de la réserve de la Banque à son pas-
sif est de 8.87 pour- cent, contre 11.07 -le semaine der-
nière, le tanx de l'escompte est à 7 pour cent
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Assurances et Cartes dAffaires
malin fem5 éà sol@

AUGUSTE COUILLARD

096*Wwi; pa de.ne vou

UpAIMg-1N de oueuh..»76

saura et tait bludfleloe -au ebmota de
eette Iec.Mi& Atteatte toube eplutal

aux tommaa4m par la us».. atesba
Ion uasuhand, de là eMM»e Muna
toujours Servi s plu bua pri de

'marhS.

ASSURANCE. MUTUELLE
DU COMMERCE
Contre l'incendie

e7 ureau Principal:
19reGitouard, 8t-Hyablntiw.

Aiaiaoe Mont-Royal

V? rue St-ean, Igent'd
mmon H.-E. Rainyile,Prsdl

P.-J. PeOM1 eM 3.-E. Naodomld

0"~ ASSUREURS.

Tà., Bl Est 688

J. E. BOIIURCIER
*MANUFACTURIER DE FOURRURES

* ~près Sté-Catisrine.

219, -Rue. Amliert, - - MNRA

Tél. FàtHlmr*No 20

E. TESSIER
BOULANGER, EPICIER

Grand moulin, Farine. de toute scttea

ST-CHRYSOSTOMEt P.. Q.

-

VOL IXI-No,*
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Z. OURDEAUý

Halle, -Accessoires d'Autoanoues, Usatensiles,'
de Cuisirne, Granit et Flxtures,

* . ~ectuqueb Etc.

670 . Ave Atwater,, NONTREAL

T61. Bel N* * *

ýNtITEL, .CENTRAL
JOS. ARSENAU LT, Pordam

i<En f.op ,de: 1.'giIse)

Pension de primière clasem.

STE-MTIN,. Cornti Chateauguy.:

Tél. Main

RET-AURANT M E0-'N

vins.-et bières de chbi.
Rqiam servis froids.

831 Nofre-flameOuiitv---~ NONTREAL

ACIF uMide - 1851 OO»

Wu. - m3a

&w.uwmm 9.=
$Mu-aeuvh de agembIs
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GARAND, TERROUX & CIE.

48 rue Notre-De o., igeab4



LE PMI COUIRAN, vendredi 16 octobre 102Ô

ASSURANCES

LES PERTES PAR LE. FEU EN SEPTEMBRE
ONT ETE PARTICULIEREMENT ELEVEES

1lusieus incendies causant des dommages de
8100,000 et 'plus ont contribué à porter les pertes par
'le feu au CÛanada en septembre, au chiffre exceptionnel-
lemient élevé de $2,480,485, contre $1,857,800 pour août
et $1,940,272 pour septembre 1919. Les petes pour les
neuf. premiers mois de 1920, s'élèvent à $18,747,398, et
pour la période correspondante de 1919, elle était de

$i7,77~093 Lespere de septeubresont estimées .com-
me suit

Feux dépassant $10,000 de -pertes... . . . . ... 1 7
Petits feux dont Il a été fait rapport . 2,600
Etimation- des feux sans rapports .. .. ..... 500,000

$2,490;-485

Les -chiffres stati8ticaires du Mlonetary Times pour
les quatre dernières années mncintrent iles 'pertes men-
suelles suivantes

Mois '1917
Janvier ... $1,918,660 $
Février ... 2,009,953
Mars .. ..... 2,050,650
zAvrid .. ..... 1,3107,714.
Mai. .. . ....... ,163,11
Juin .. ..... 1,184,S27
Juillet. .. . ... 1101,734
Août. . . .... 130,183
Septembre . . . 1,301,700
Octobre . . . . 704,605

Novèmbre959,049

1918 1919
2,62.556 $ 3,915,290$
2.2.t3,762 1,091.834
1,6821M8 2,154»05
3e.10.187 1,080.070
3A'570j014 1,785.130
3,080,989. 3,33-7»50
3,369,684 1,118,377
3,110,446 1,374,495

917,296 1,940,272
5,119,145 1,023,288
.1,059,580 2o339,870
1,733,917 .2,04q7,496

Totaux $ 20!086,085 $31,915,144 3,23,207,647 $18,74,7,398

LA PREVENTION DES INCENDIES

Le ,directeur dei service municipal de la Sûreté, le co-
lonel Gtaudet, donne publication d'u-ne gérie-de conseil,; à
sui-vre pour éviter 'les incendies Ces conseils ont été donnés
au public, à locca&"ion du "jour Ides mesures contre leg
incendies". En résumé, voici. les précautieo que l'on de-
mande d'observer:

«"-e pas -permettre aux peintres de brùler les viei}1eq
peintures avec une tordhe; de bosjours consulter un élec-
tricien -léeil s'agit; 9d la pose d'appareils, électriques.
a fin de savoir 6i les fils pourront supporter le courant
nécesaire; ne jamais mettre de oSenxre dàns des* réceta
cles en bois; ne pas laiffier accumler lJes d"oete. quand
on brûle Ides dédbets, il iudra s'éloigner à une bonne dis-
tance dmes bitation% et ne jamais allumer ua feu, quand
il vente. Les ringe qui, ont servi au huilage àes planohers,
ou au polissage des meèuiblo, dovent @oit être brûlés ou
garder d'ans des bote, en màtal, hosde la; maison. La
même précaution doit être prise pour les linges dont on
se sert dans les .garage. Il faut prendre garde-au-liquikk-
qu«i-ser au nettoyage et contenant de la bezne.N ja-

mais approcher (près du poêle avec un bidon de gazoline
ou autre liquide qui s'enflamnme facilement. Il ne faut
pau se servir d'huile à lampe pour activer le feu. Si on veut
s'en bervir, il faudrait mieux verser Iluile sur le bois
avant de le mettre dans le poêle. Il faut gârdler les laaupe
dans un état de popreté. VUne lampe qui brûle* avec peu
d'huile peut faire explosion. il ne faut pus pen]an rem-
plir les lampes jusqu'au bord; il faut laisser un -petit es-
,pace libre. Il ne faut pas reiieLr un poêle à * . olino dans
*une chambre fermée. Ne se servir d'e gazoline pour net-
toyer, qu'en plein air ou près d'ue porte ou'vert."'Ne
s'en servir qu'en petite quantité. En nettoyant avec de la
gazoline, il faut prendre garde die ne pas en renverser. Ne
pas laver 'le linge dans de la. gazoline, plus-partinulièremîent
les 'vétemnents de soie. L.« 'poêles doivent être placés sur dles
plaques de métal ou sur de la brique. M. Omudet demande
aussi de no --e oervir que d'alumettes Ites de "sûreté>, et
ne jamais permettre aux enfante de s'en seiwir. Il ne faut
non -plus mettre de linge ou d1haibite trop près du, poêle.
Ne pas jeter d'allumettes sur le plancher, ou dans un
panier. Ne 'pas entrer dans une garde-.robe avec une allui-
mette ou une chandelle allumée. A l'odeur du gaz, on doit
ouvrir dl'abord les fenêtres.

Le chef Chevialier, -de son côté, donne les conseils
suivants:

Ne pas aller dans une garde-robe avec- une allumetto,
flambante. Ne pas alluier le feu avec le pétrole. Ne pas
dégeler les tuyaux avec une torche ou une lampe. Ne pas
laisser s'atcuxnuler les déc]iets de ipapier, de copeaux, etc.
N\e -p"~ -e servir <le gazoline pour nettoyage dans une pièce
clo!se. Ne pas placer un Ïbee de gaz près des rideaux!. Les
bece dé gaz mobiles sont très dangereux. Ne 'pao laisser de
torchons imbýibés 1l'huile près du feu eqepr u
ce soit dans la maison. Ne pas se servir de sciure dans les
ürw-hoir; ou P-ur les planchers. Ne pas jeter les déchets de
papier dans le poêle sur un feu déjà allumné. Ne pas jeter
de cigares ou cigarette enflammrnée. Ne pas garder lesq
allumetteq d'ans des »ttea de papier ou éparses sur les
meubles. Ne 'pas rempTîlr les lampes le soir, -et ja1maiis une
lampe allumée. Ne pas tolérer de déchets, dans les' passages
ou dams les escaliers de sauvetage. Ne 'pas brùler les feuilles
ni l'herbe sèche lorsqu'il vente. Ne pas oublier de faire
ramoner la cheminée une fois l'an.
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LA SECURITE DU VOYA GEUR
Vous diePeseet remoier. daeo voye.

au pellei 'ou uvol. iimetd
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TeM4e Aliphabétique des Annonces
A

Aines Hokien McCready 15
Anierian 'Pid & Textile 44

lumiun Specialty . .6

Assurance Mt-Royal 130
Auer LegtMfg Co. Ltd. 21
AutoStrop Safety Razor

Go. .. .. .. .... 41
Aluminium Ware. . ç 8.5.9

B

BerretCo. Ltd.....36.
Banque Pmrvinckdo i2g
Banque Makisn. . 128
Banque rtn#e . i3
Bird &Son. .. .. .. 5
British Côloualal Ïre..3
Brodeur, A. .. .. . ... o.
Brodle & Mm-ve .. .. 120
Brndrom-Mlnderaon..

.. ... Couverture
Bmrowý Stewart Mime. 48
Butterfield & CO. - . - 53
Beach Feundry, 28.29.30-SI3
Bi"e Bird .. .. ..... u8
Bowser.. ... .. 2

C

Canadilan Cere>al & Flour
MiNa.......123

Canada Fnde.. 40
Canadian, Nat. Carbon .66

C4hampion Spark Plâg. . I 7
Cie d'Assurance Mutuelle

du Cosnoiece . . . . 3
CouiHmrd,, A .. .. ... 130
Conner &Son .. .. .. 49
Color Bros......26

Clark, Wt. . .. .. ... 26
Côté & Lapote .. . îîo
Chanibeialu Medicine . 121L
Church & Dit. . . 120
clément, Meunier & Cie. 32
Canfidimn Tube & Iron . 5
Colefnan Fart3 Box Ce.,

Ltd. .. .. .. .... 4,4
Croft &Son. .. .. .. 43
CbaputFils &Cie xi î6
Chai Bros. ....... 42
Canadien MUSC Producta 1f

D
De"il Wlre . .. . 34.65
Disston SaW. .. .. .. 12
Dom. Cannera lAd . . . x 2 x
Dom. Cornugated steel

Pipe.. .. .. .. ... 52
Dom. Llneed 011 x o.îî
Duffy,J. J.,&Co.. .. 12
Dosffl Leus. .. ... 6x
Dmdop Tire .. .. ... 20
Dougafi Vrnish . . . . 25

Eddy, E. B. &Co....122

F
Filot Varnish. .. ... 84
Fontaine, Htenri x. . .î
Frost Steel anid Wire Ce.

Ltd .. .. .. .. ... 54

(lait Braus. .. ...... 14
Oagnen, P-A........-130
(Iarand, -Terreux & Cie . xî3o
GRIette Safety Razor . 13
Olidden Varnih . . . . 3
(lutte Pejxcha Rubber Ce. '9g
Geri Turpentine lo îs

Ilamiten Stove & ileawe
Co. LAd. ........- 38-39

Hurtublu. Ltée . . . îo2
Hébert, L H. .. .... 26
lIObfs.. .. .. .. ... 35
Kelnz. .. .. .. ... 124
Hamilton Oas Mantle . 16
Hamiton Cerhartt . . . 45

1
iniPeriaid Tob0 co. 67
ï1nerlal OU .. . ... .. 37

Jarniesou . . .. .. .8

L
Lake of the Woods Mbling

ConVany .. .. ... 128
,Lewis brâs.... .. ... 33
tesile & Co. t. . . . 52
London Boit. .. .. . .. o
Legaré Automiobile & Sup.

ply Co. Ltd. .. . . ...

M
Mathieu, (Cie J. L.) . 24
Maxweis Lhnlted . . 4
*Montbrland, R . . . . ..
iMcClary Mfg Co. . 60Macdonald, W. C... xx
Montmds Biscuits cO.. 124
Morkss"ae, N. .. .... 22
Morrow Screw &Nut CO. 34
McArthur.. ... .. ... go
McArthr-fr.wn. . . 62.63
Martin & Co .. .. .. .. 22

N
National Electric Heater a?
Nova Scotla Steel Ce. go 5
Nortbern Blectrc... 9

-Oceanc 0ytr . . . . .. 2
Wid City Mtg CO. . . . 127
Ottawa Peint Works

. . . .Couverture
OneU M*Chhîery . 26-27
Office SpeClalty....24
Onelda ... . ... 56-57-101
Oak Tire. ........ 7

P
PairiMge Tire. .. .... 8
Pigeon & Lysuburner îso
Pediar Peupe. . . . - 47
P. PoWin àCie LtUe .îîo
Pdnk. .. .. ..... 34
Pure Cane Molasses 117

R 
«gmq"sy & Son.. .. .. 34,

Ruel Llp*é, Edonuad. 64

Shuly Co. Ltd.....4o
Sherwin WMIIaiu,s

Stee.C . . Couverture
Stauntons*, 14d .. .. .. .44
Skrna & Co. L. S . 120
Sthi Mfg. Co. .. .. ... 0
Sun Uifé. .. .. ... 136
Stee Trough & Md. . 4o
St Croix So&P . . .. 12
Sinionds Saw. .. .... ?
StanwaY tlutchn. . . 132

T
Tîernios Bottie....23

W
Wcetern Assurance
Wisintainer.. ... 10

Tél. Main 5952

P. TIIB JT
RESTAURANT DE TBMPERANCE

Cigare, Tabac, Etc.
de Cuisine, Oranit et Fictures

1019 Rue Notre-Dam Ouest, MONTREAL

A. PAIEMENT
A- - ViENDRE

Balance Dayton n'ayant pas servi du tout.

A coûté $22500o. Abandon des a*farea.,

525 Avenue. des -Erables, - MWITREAL

Staiwy~ 1 Hutchins Limlt-ed
rnp@4l,- ateur»Thés téaéaax C s

LES TIIES DE LA NOUVELLE RECOLTE
arrivent actuellement du Jupon, de la Chine, de Ce$ia,.de, Indes et- de Fombo;,
-Aux prix e~pu 'bas'en cours, nous sonprne toujours *vendeurs.
'Avaït d'achete-r, fie manquz pas de voir. nos 6cintillois ýluà vous Intèreaseront.

18 RUE SAINT-ALEXIS - - . - n - - - - - e. MONTREÂL

En 6crivant aux annonceur si vous mentionnez le "Prix Courant", vous vous assurez un meilleur ervNi4e
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HERWIILL LAC
Pour

Pour

Pour

Pour

les Planchers
Vendez SHER-WILL-L AC

les Meubles
Vendez SHER-WILL-LA C

les Boiseries
Vendez SHER-WILL-LAC

tout l'Intérieur
Vendez SHER-WILL-LAC

Largement annoncé
Facilement vendu.

Se fait en
13 teintes différentes

CERISE, BOIS DE ROSE, CHENE
CLAIR, CHENE FONCE, ACAJOU
CLAIR, ACAJOU FONCE, CHENE
DORE, VERT, NOYER, FOND DE
TEINT, EBENE, NOIR MAT, NATU-
REL.

- EGALEMENT PREPARATION
POUR DECOR SHER-WILL-LAC -
CLAIRE, MOYENNE ET FONCEE.

SHER-WILL-LAC SE VEND EN %
DE CHOPINE, 1/2 CHOPINE, CHO-
PINE, PINTE, !/2 GALLON ET GAL-
LON. TOUTES CES DIMENSIONS DE
PLEINE MESURE IMPERIALE.

En écrivant aux annonceurs, si vous mentionnez le "Prix Courant", vous vous assurez un meilleur service.

LE PRIX COURANT, vendredi 15 octobre 1920
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O.P.W. augmente la cli-
entèle,

Satisfait - plus de ven-
tes sont faites.

Commandez maintenant
- et commandez large-
ment.

Téléphonez ou écrivez
N'attendez pas trop long-
temps.

'5auezlas face etv0u
gauvez tauaneu s

En écrivant aux annonceurs, si

Vol. XXXIII--4

eintures et Vernis pour tous usages"

Etes-vous prêt à faire
des bénéfices ?

Naturellement tout rayon de peinture et vernis
est actuellement occupé à fournir O.P.W. pour
les travaux extérieurs, mais il ya des affaires

qui vous attendent et la préparation les attirera
certainement à votre magasin. Etes-vous prêt
pour la décoration intérieure qui suit l'arrivée du
froid?.

La saison actuelle est consacrée à toute la pein-
ture extérieure. Elle a été sans précédent comme
quantité. La conscience du contraste entre l'inté-
rieur et l'extérieur des habitations fait du travail
intérieur une conséquence naturelle.

Ne laissez pas échapper ces affaires!

Assortissez-vous! Soyez prêt! Commandez dès
maintenant.

"O.P.W." sur votre magasin est un signe de prospérité!

Ottawa Paint Works Limited
Ottawa

CANADA.

Suceursales: MONTREAL, TORONTO, VANCOUVEE.

vous mentionnez le "Prix Courant", vous vous assurez un meilleur service.
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