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Pesanteur Légere Texture Forte
Souples a Manier Se Drapent et Tombent bien.

\ Ces draps sont tissés sur les métiers anglais de Priestley. 11 n'entre dans leur fabrica /
tion que les meilleures laines Worsted et Australiennes. Ces marchandises ont le
[
)/ Finissage Priestley, <
Ne se tachant pas,

Qui est hautement lustré et permanent.

Pour la prompte livraison d'ordres de répétition, nous tenons toujours des lignes com-
plétes de draps noirs et de couleurs courantes, et nous avons un stock (dans le gris) &
ilrmlhnnl.nllulucl les couleurs & la mode d’une saison peuvent étre fournies rapidement.

Broadcloths, Voiles, Worsteds,
Henriettas Mohairs, Lainages,
Chaine Soie, “ Drap Cravenette,” Etc., Ete.
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Nous avons quelques

boites de fantaisie de

mouchoirs que nous
aimerions vous mon~ \

trer. Ce sont les plus

jolies que nous ayons

jamais eues, et nous

sommes surs qu'elles

\

aideront votre com-

merce des jours de
fétes. Permettez-nous

de vous envoyer |'as-

sortiment.

e W, R. Brock Company wimitea)

Montréal.
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ASSOCIATION DES MARCHANDS-DE-
TAILLEURS DE NOUVEAUTES DE
MONTREAL
Conférence intéressante de M. A H.
Hardy

M. A, H. Hardy a fait, le jeudi 6 no-
vembre, A I'assembiée des marchandsdé-
tallleurs de nouveautés, une trés intéres
sante conférence. Son travail, quil a intl
tulé: “La Orise Beonomique des Btats:
Unis, ses causes et les legons & en reti-
rer”, est certainement un des plus ins-
tructifs qui alent évé lus cet automne de
vant un auditolre.

Le conférencier a traité son sujet —
trés aride en lulméme—avec une rare
habileté, et, ce qui plus est, fl & sule
présenter d'une maniére agréable. La
principate cause de la erige, dit-4l, est la
grande extension prise par le commerce
américain, 1industrie américaine, au
couns des deux dernidres années surtout
La formation de grandes assoclations, qui
e sont empanées des capitaux, ont méme
emprunté au peuple en vendant des ac-
tions en garanties desquelles elles n'a
valent rien & offrir, ¥ est aussi pour que!
que chose. Le président Roosevelt, en
s'attaquant & ces colosses de la finance
du commerce ou de l'industrie, a provo-
qué la crise dont le Canada s'est reasen
ti fortement sans cependant en souffrir
autant que sa volsine.

Dans cette crise du marché américain
qui & eu un retentissement a Moatréa',
aucune banque frangaise n'a été inquid-
tée; le commerce francals, an lieu de pé
ricliter comme partout allleurs, n'a fait

(progresaer.

M. Hardy fait remarquer que la prodi
galité des familles et des commercants
n'a pas 666 une des moindres causes de
cette pénible phase par laquelle a passé
1'industrie américaine.

Dans la province de Québec, dit4l, on
a &t6 moins éprouvé que partout ailleurs,
A cause de l'esprit d'économie que nous
devons A nos ancétres frangals,

Certes la nation américaine commal le
U'admiration du monde, elle déu rmine les
hausses et les baisses du marché mon-
dial

Mals défions-nous de ses défauts; du
opaff” qui, une folg découvert, inapire
de la défiance. Soyons honndtes, doun
noné comme capital néel ce qui est et
non pas un capital purement nominal
Puis inspirons-nous des vertus économ!
ques du peuple francals, Comme le com-
mergant frangals cherchons A dépenser
molng que NOWS ne gAgnons.

Bmproutons au peuple américaln ses
qualités et latssors il ses défauts,

Assuronsnous le concours dévoué do
nos compagnes. La femme peut  beay-
coup glus qu'on ne oroit, par une sage
économie domestique, contribuer A l'ang
mentation du budget familial.

Le conférencier terminy par quelques
mots de remerciements & l'adresse de son
anditoire

MM. 1. A. Beaudry, seorétaire de T'As-
goclation des Marchands-Détallleurs J.
O Gareau, E. J. 8. Watson, Larividre, La
niel, le président, Martineau, J. D. Cou-
ture et plusieurs autres firent quelques
remarques pour remercier le conféren-
cier. A la demande de M. Gareau, M. La-
riviere a promls de répéter, le 2 décem
bre prochain, la conférence qu'il a deja
prononcée devant les membres de la
Chambre de Commerce.

Parmi les personnes présentes, nous
avons remarqué: MM, P. A. Laniel, pré-
gident; J. A Beaudry, secrétaire; A. Ma-
lo, A. Guay, L. M. Soucy, Bruneau, Char-
vonneant, B. P. Lalonde, H. Geddes, J.
Watson, Lariviére, Dubue, Colpron, A
Dubuc, Morin, Michaud, Brunet, A. Pa
quette, Belleau, Havard, W. U. Boivin, J.
L. Rock, Aug. Dionne, Martel, Blouw'n, Boi-
leua, Doré, Colette, A. Landrevilie, A
Beaulien, J. Martin, Lucier, M. Dubreuil,
A. St-Plerre, J. B. Lanctot, C. Lasalle, J.
D. Couture, J. E. Lafond, Thomas Oakes,
J. 0. Larue, J. M. Quinn, Desjardins et
autres.

LA SITUATION COMMERCIALE

Il y a toujours des gens pressés qui
voudratent que tout marche & la vapeur
ot se chagrinent sl du premier coup, lo
volant de la machine n'est pas lancé A
touwte vitesse.

On a dti qu'aprds les bonnes récoltes
de cotte ammée dans I'Ouest Canadien, le
marasme des affaires cesserait. On &
prédit e retour de T'activité  commer:
clale, la reprise du travail & plein temps
dans les manufactures et un essor plus
grand dans les travaux du batiment.

1l est des gens qui se plaignent que
ces prédictions ne se réalisent pas asees
rapidement et que le changement atten-
du n'est pas aussi radical qu'il devrait
1étre

Certes, nous serlons les premiers L)
pous réjouir si, tout d'un coup, # aait
possible de changer 1o face des choses
comme on le fait dans uwn conte de fée,
Mals lel, nous avons & tenir compte non
pas des réves mals de 1a réalité,

1 est vral que dans 1'Ouest on & eu
de trés fortes vécoltes qui, d'aprés les
calenls d'hommes trés expérimentés en
la matidre, mettront entre les mains des
cultivateurs la somme énorme de $126,
000,000 environ. Mais cette somme n'en-
tre pas dans la poche des producteurs
des que le grain est motszonné, ni mé
me aussitot aprés qu'il a o6 battu, 1
faut, pour que oet argent rentre, que les
produits g'éconlent, golent vendus; et ce
1a ne se fait pas en quelques jours, ol en
quelques semalines. L'argent de la vente
des récoltes n'entre donc qu'assez lente-
ment dans la circulation et il faut qu'fl
solt disponible pour produire tous ses
offets dans le mouvement des affaires.

Clest pourquol, aprds une orige, l'actl-
vité des affaives, sl désirable soit-elle
pour tous, me peut se faire immédiate-
ment sentlr. En cela, comme en toute
autre chose, le temps est le meilleur
agent de progrés.

Dafileurs, chaque crise comporte son
enselgnement et quand une crise & (2]




provoguée par l'extravagance et la spéen
letion, 1 n'y a rien de surprenant A ce
que les gens qul possddent quelgue bon
sens renoncent A leurs habitudes de dé
penscs pour pratiguer l'économie et la
prudence

A la suite de la crise récente, heaucoup
de commercants ont heuwreusement pra
tigner ces deux vertus commerciales de
I8 prudence et de ['‘économie et, comme
fls g'en sont blen trouvés, il va de sm
qu'ils persévdrent A& les mettre en pra-
tique.

C'est un fait remarquable, en effet, que
les marchands, cet automne, achdtent
prudemment, bien qu'ils aient confiance
dans l'avenir. Mails, et ce gui prouve
hors de tout dowte qu'll y a une amélio-
ration réelle dams les affaires, c'est gque
les ordres que regoit actucllement leo
commerce de gros sont plus substantiels
qu'ils ne l'étalent I'an dernier A pareille
épogque. On sent, on salsit gue les stocks
sont partout trés rédults

C'est un bon, un excellent gigne an
point de vue de l'industrie gui devra pro
fiter de la pénurie des marchandises
Toute surproduction qui a pu exister an
moment ol a commencé la crise a au
Jourd'hui disparu, et il est évident que les
manufactures devront blentdt elles-mé-
mes s'apercevolr qu'il y a un change
ment pour le mieux dans la situation
commerciale du pays

LE TRAITE FRANCO-CANADIEN

Tout récemment nous avons émis des
doutes au sujet de la ratification du trai-
14 franco-Canadien du 19 septembre 1907
par le Sénat frangais.

La “Réforme Economique”, profitant de
la renirée des Chambres frangaises pu-
blie, sous la signature de M. P. Sinceny,
un article dans lequel il résume, au point
de vue frangais, les raisons qui doivent
faire rejeter le traité franco-canadien
par le Sénat.

Cet article, on le remarquera, n'est pas
tendre pour les négoclatteurs Canadiens.
Nous déclarons, pour notre part, que nous
ne croyons pas, & nos ministres qui ont
négocié le traité, I'ame aussi noire gu'on
veut blen le dire, 1l est vrali qu'il leur
est difficile de plaider ignorance; cepen-
damt, telle est sirement leur faute. Nous
nous refusons absolument A croire & leur
mauvaise fol, car ni I'Hon. Fielding, ni
I"'Hon. Brodeur ne sauralent &tre acou-
#és de duplicité.

1l pourrait étre bien naif, en effet, con-
naissant les conventions ancienneg pas-
eées entre la Grande-Bretagne et la Suis-
£e, pour supposer que le pays qui devra
souffrir de ces conventions puisse long-
temps les ignorer. Dans ces conditions,
quel est le représentant du Canada, qui
oserait les céler, sachant que son silence
attacherait & son nom et & celul de son
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pays une réputation de mauvaise fol, de
duplicité? .

Une pareille accusation ne se serait
sans doute pas fait jour si, des amis par
maladroits de nos deux mindstres
négoclateurs, ne s'étaient avisés, pour les
flatter, de déclarer qu'ils avalent “roulé’
les négociateurs framgais. Cecl s'est im-
primé au Canada. Comment veut-on
qu'en France, maintenant qu'on y sait
que la Sulsse jouirait gratultement de
certalos avantages qu'on falt payer A 'a
France, comment vewl-on qu'on ne croit
pas & cette duplicité?

Voiel l'article de la “Réforme Beono-
migque™:

Le Sénat va avoir A se prononcer, pro-
chainement, sur la question de savoir s’
¥ a lieu de ratifier le traité franco-cana
dien, approuvé sl A& la légére par la
Chambre des députés.

Nons ne saurions trop le répéter
dans cette affaire, la France a joué un
role de dupe. RElle s'est lalssée prendre
A un pidge tendu & sa bonne foi par les
négociateurs canadiens. Ceux-cl se sont
blen gardés.en effet, de rappeler que ton
tes les “faveurs” qui pourraient étre fal
tes, notamment aux soleries frangalses,
étalent, en vertu d'un traité antérieur,

trop

accondées de pleln drolt aux soleries
suisses.
Les négociateurs francals n'auratent

pas dd ignorer un fait aussi important ;
c'est entendu. Mals leur role de dupe,
en loceurrence, st en somme plus ho-
rorable que celul de leurs adversaires
qui “savalent ce qu'ils faisatent” et qui
ont trompé scilemment les négociateurs
frangals. Le Canada se lavera difficile-
ment de cette entorse donnde & la loyauté
en affalres. Les nombreux adversaives
du traité auront beau jeu au Sénat pour
demander qu'on refuse 1'approbation d'un
traité dont la "Réforme Bconomique” a,
dés la premidre heure, dénoncé les sti-
pulations sl dommageables & nos intéréts

LI

Nous ne sommes assurément pas les
seuls A penser de la sorte. Le journal
ministériel 1"*Action” reprend, une A une,
toutes les objections que nous avong pré-
sentées contre le traité franco-canadien,
et &'y associe avec une viguneur qui ne
saurait manquer de produire une vive
impression sur l'esprit de ceux de mos
stnateurs qui seralent encore indécis sur
l'attitude & prendre.

L Aetion” dit, notamment, au sujet de
larticle

L'article 8 dispose que, pour bénéficier
des avantages tarifaires stipulés, les pro-
duits francais devront &tre tramsportés
sans transbordement d'wn port de la
France ou d'un port du territoire jouis-
sant du tarif préférentiel ou du tarif in-
termédiaire, dans un port maritime ou
fluvial du Canada. '

Aton blen mesuré les conséquences

d'une pareille disposition? BEn vertu de
ce texte, Il nous sera interdit désormais
d'utiliscr les lignes framgaises transat-
lantiques qui font le service du Havre A
New-York. Les négoclants seront tenus
de s'adresser A la seule ligne directe qui
relie le Canada 4 la France, c'estd-dire &
une Mgne canadienne

Non moins judicieusement, notre con-
fréve fait ressortir la dureté du traite-
ment réservé & nos commis voysgeurs:

Désormals les prodults passibles de
droits et servant de moddes ou d'échan-
tillons, Introduits par les voyageurs ou
représentants de commerce seront admis
moyennant verscment des droits, lesquels
seront remboursés aprds réexportation

Cet avantage est évidemment appré-
clable. Mals ce n'est pas 1A ce qui inté-
ressdit particulidrement les voyageurs d-
commenrce, ot ce qu'll convenait avant
tout d'obtenir, ¢'était le droit pour eux
d'exercer librement leur profession. Les
voyageurs de commerce sont soumis, d'a
prés la lol canadienne, pour chaque ville
ou chaque centre qu'ils visitent, & une
taxe municipale variant de 260 & 600 fr,,
sous peine de confiscation de leurs
¢chantillons et de contrainte par corps,
L'agent général on le représentant de
malsons de vins, ligueurs et spiritueux,
par exemple, vendant sur de simples
échantilions, paye une paterfte annuelle
de 1,800 fr, par chague malson qu'il re-
présente et dans chaque province o §
falt de 1o représentation. 8 a un ma
gasin, la leence ¢st de 2,850 fr. Enfin,
l'agent général représentant une Soc{été
établit pour cette Société la présomption
d'un sldge dans ce pays et la taxe impo-
sée A l'agent varie “entre 18 etlp e du
capital versé par ces Compagnies. (1)

La conséquence pratique de ces dispo-
sitions est qu'il n'y a pas d'agent com-
merclal frangals au Canada.

BEnfin, dernier détail qui prouve que,
décidément, la loyauté en affaires au Ca-
nada est égale A la profonde ignorance
Eéconomique de certalns de nos négocia
teunrs:

La convention stipule enfin, en son ar-
ticle 17, que la France et le Canada &e
concddent réciproguement le rgime de la
nation la plus favorisée pour la protec-
tion des marques de fabrique et de com-
merce, des brevets 'invention, des noms
commerclaux, des desssins et moddles
industriels. 81 la France donne aux com-
mercants canadiens appelés & traiter des
affaires avec le commergant frangals, la
garantie de son Code de commerce et de
ses lols de protection pour la propriété

(1) Tl y aurait des réserves de détal
A faire sur ce paragraphe; mais l n'en
reste pas moins vrai que certaines caté-
gories de voyageurs de commerce sont
soumis au palement d'une lecence, Ce
que notre confrédre semble ignorer, c'est
que le gouvernement fédéral ne peut rien
pour I'abolition de ces lHoences
80it par les provinces, soit par les villes.
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Produit égal & vingt-six fois la population du Canada, voila le nombre de fois que cette
Marque de Commerce cst apparue dans des magazines, livres de modes
et patrons, dans l'espace de trois ans. Cette marque de commerce a porté CENT
QUATRE-VINGT MILLIONS de fois dans les DEMEURES AMERICAINES et
CANADIENNES, I'histoire des PATRONS LADIES’ HOME JOURNAL, (faits au
Canada).

Concentrez le pouvoir d'achat de cette MARQUE DE COMMERCE dans votre
magasin en y installant un Département de PATRONS LADIES' HOME JOURNAL.

Patrons Ladies’ Home Journal
(FAITS AU CANADA)

La T. Eaton Company, Toronto,

La T. Eaton Company, Winnipeg,
Marshall Field & Company, Chicago,
John Wanamaker, New-York,

John Wanamaker, Philadelphie,

et pres de 3,000 des PRINCIPAUX MAGASINS aux ETATS-UNIS et au (CANADA
tiennent exclusivement les PATRONS LADIES' HOME JOURNAL.

Ectivez=nous dés maintenant.

THE HOME PATTERN COMPANY,

23, rue Lombard, ToroNTO, CANADA.
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commerciale et industrielle, rien de tel
nest assuré aux commergants frangals

au Canada. “le Canada n'a point de
Code de ¢ , bl de Tr de
commerce”. La provinee de Québec, qui

est cependant la mieux organisée, est en-
core sous le régime des édits de Colbert.
“Aucune légisiation ne régle les faillites”:
faive faillite s'appelle falre cession de
ses biens et n'‘entralne aucune samction
pénale. Au contraire, ceux qui, de la dé
confiture commerciale, ont rapporté quel-
que avantage passent pour étre des hom
mes fins en affaires. “Il n'existe enfin
aucune obligation légale de tenir des )i
vres de commerce”, (2)

C'est-i-dire qu'on a obtenu de la Fran-
ce quelque chose de trds sérieux et qu'en
échange on lul a concédé quelque chose

d'illusoire
oo

1l faut, du reste, que la duplicité dont
le Canada @ fait preuve dans toute cette
affaire soit bien évidente, pour que des
journaux canadiens en solent réduits A
reconnaitre que certaines clauses dn
traité sont inadmissibles pour nous,

Nous lisons, en effet, dans le “Prix
Oourant”, revue heldomadaire publiée, A
Montréal:

Nous nous étonnons que le Sénat fran-
cals n'ait pas vote d'emblée la conven-
tion passée entre les représentants dp
Canada et de la France, Notre hite de 1w
voir ratifier au plus 10t et les délais ap-
portés en France pour sa sanction ne
semblent-ils pas indiquer gu'an Canadw
nous avons le sentiment que cette con-
vention “nous serait trds avantageuse "
et qu'en France, on craint plutdt de pas-
ser un “traité désavantageux”,

Le “Prix Couramt” dit encore:

Nous demandons aux autres pays qu'ils
nous appliguent leur tarif minimum et
nous nous refusons & leur donner notre
tarif minimum pour le réserver unique-
ment & leur plus redoutable rivale dans
lindustrie et le commerce: I'Angleterre

Qu'y a4l donc de surprenant A ce que,
avant d'accepter définitivement une con-
vention, ceux qui ont la sauvegarde des
inttréte de lindustrie de leur pays en
pésent marement les avantages et les
désavantages,

Rappelant le traité Sulsee qu'ont igno-
ré les négociateurs francais, le “Prix
Courant” formule cette judicieuse rema ~
que: “La France estelle blamable dc ue
pas voulolr tirer les marrons du fea pour
les autres?” et conclut:

La France offre, avec ses 40 milliuns
d'habitants, un vaste débouché A nos

(2) Cette dernidre phrase n'est pas ab-
solument exacte, un amendement de 1904
au Code Criminel punit le commergant
débiteur de plus de mille piastres qui,
étant insolvable, n'a pas pendant la du-
rée des cing années immédiatement an-
térieures & son insolvabilité tenu les li-
vres.., nécessaires pour faire conpaltre
ou expliquer ses opérations,
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produits. 11 vaut la peine que nous fas
sions guelque effort pour développer no-
tre commence avec ce pays. S'll est des
obstacles 2 la ratification de la conven-
tion franco-canadienne et que oes obsta-
cles viennent directement ou indirecte
ment de notre cOté, il est néccssalre de
les écarter du chemin,

En attendant, nous estimons que le 84-
nat a un devoir & remplir: le refus de ra-
tification.

L'“Action” est du méme avis que nous,
A moins qu'il Jul soit démontré qu'elle se
trompe

Il est indispensable gu'avant le vote
définitif, le Parlement soit blen fixé sur
la question de savoir sl les avantages qui

marché colonial. Nous ne contestons pas
parell droit A nos concurrents ; qu'on
veullle bien respecter le notre.

P. Sinceny.

L'ENREGISTREMENT DES RAISONS
COMMERCIALES

1o Board of Trade de Montréal, a tout
¥ t appelé 1 des inté
ressés sur les exigences des lois de la
Provinces, en vue de i'enregistrement des
Compagnies par actions, des Sociétés en
nom collectif, ete.

Les Compagnies par actions, toutes les

- el

nous sont accordés constituent réelk t
pour la France une situation privilégiée
ou bien sl d'autres pays tels que la Suis-
se, par exemple, ne peuvent étre appelés
A en bénéficler en vertu de traités ants-
rleurs,

Il importe également que le Sénat se
rende un compte exact de linfluence
que peut avolr sur notre industrie le fait
d'accorder le tarif minimum A& un grand
nombre de produits ouvrés canadiens,
sans se préoccuper de notre situation
économique visd-vis des BEtats-Unis,

D'autre part, il faut tenir le plus grand
compte des protestations légitimes de
notre agriculture,

Le devolr du Sénat est de se préoccu-
per enfin de la situation économique in-
térieure du Canada, des usages commer
claux en vigueur dans ce pays et de faire
donner toutes les garanties nécessaires a
ceux de nos nationaux qui désirent en-
tretenir des relations commerciales avec
e Canada.

Ce que préférerait 1'"Action”, ce serait
1a prolongation du ‘'modus vivendi” ac-

tuel.
L

Cette prolongation, qui est le moins
que nous puissions exiger, nous parait
d'autant plus s'imposer que le Parlement
est A la vellle de se prononcer sur les mo-
difications que la Commission des doua-
nes propose d'apporter A nos tarifs. I
est méme absurde d'avoir la possibilits
de négocier avec le Canada alors que
nous étions sur le point de remanier nos
tatifs. Allons plus Join: n'y auraitdl pas
quelque déloyauté de notre part & coneé-
der an Canada des tarifs que le Parle-
ment est & la vellle de modifier,

Mais, dit-on, &1 le Canada se fAche et
rompt avec nous?

Ce sera trés regrettable \4

de méme que toute personne faisant af-
falres sous une raison soclale et toute
personne mariée faisant affaives, doit
remettre au Protonotaire de la Cour Su-
périeure dans chaque district ou fls font
affaives et au Régistrateur de chaque com-
té dans lequel lls font affaires, une dé- ‘
claration écrite d'aprds des formules an- ‘
nexées au Statut,

La pénalit pour défaut d'enregistre-
ment est de $400 pour les Compagnies
par actiong et de $200 dams tous les au-
tres cas. La moitié de I'amende est re-
mise au dénonciateur et l'autre moitié
appartient & ia Couronne,

1l y a eu dana ces demnlers temps un
certain nombre de poursuites; des dé
nonclateurs sout & l'oeuvre pour se pro-
curer facllement de l'argent et nous
mettons en garde ceux de nos lecteurs
qui ne seralent pas en régle avee la loi.

Les déclarations A faire étant quelque
peu technigues, il serait bon de recou-
rir aux servicés d'un aviseur iégal.

SOCIETE DE BIENFAISANCE DES
VOYAGEURS DE COMMERCE

Le 7 novembre a eu lieu sous la pré
sidence de M. J. H, Ferns, viceprési-
dent, l'assemblée de la Soclété de Be
cours Mutuels des Voyageurs de¢ Com-
merce du Canada.

Le président a exposé bridvement, les
progrés accomplis durant l'année, 127
nouveaux membres ont 6l inscrits, ce
qui porte le nombre total des membres
de la Société A 1,376, Le fonds de ré.
serve s'est accrn dans des proportions
satisfaisantes,

L'assemblée a procédé ensuite aux

mais nous avons quelque idée que le Ca-
nada y regardera & deux fois avant e
s'engager avee nous dans une guerre de
tarifs qui entrainerait pour lui des con-
séquences désastreuses,

1l faudrait, pourtant, qu'on se décidat
A admettre que nous avons, tout autant
que les autres nations, le droit de défen-
dre notre marché métropolitain et notre

| 1) Ont 6té réélus:

Echevin Jas. Robinson, président; J.
H, Ferns, viceprésident; Charles Gurd,
trésorier; R. W. Graham, secrétaire. MM.
R. C. Wilkins ,F. 8. Coté, Chas. Roberts,
E. D. Marceau, et W. N. Ahern ont ..4
élus “trustees” A 1'unanimité.

Un comité a é66 nommé pour fixer ly
date de l'assemblée annuelle de décem:
bre, s
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Le Temps des Fourrures Approche.

SI vous vous étes procuré notre catalogue
de fourrures, vous étes préparé i faire
face A la course de I'automne qui sera un
record, soyez-en certain. Si par hasard
vous n’en avez pas regu un exemplaire,
écrivez-nous dés au-

VOS clients. Cest une garantie bien forte,
mais les produits de notre manufacture
out montré dans le passé que nous n'exa-
gérons rien, La raison en est toute simple ;
les fourrures de Paquet sont bien faites,
des peaux qu'il faut

jourd’hui. Clest le
catalogue le plus
commode et le plus
beau que 'on ait en-
core vu au Canada
et fait spécialement

Fourrures Qui
Restent Vendues

et en bonne condi-
tion. Elles sont fa-
briguées par les
meilleurs EXPERTS
du Canada. Nous en
sommes fiers comme

our la saison des
?(()urrures.

Les fourrures de Paquet sont garanties
non-seulement comme se vendant bien,
mais encore comme donnant satisfaction &

LA COMPAGNIE PAQUET, Limitee,

vous le serez vous-
méme, Si votre nom n'est pas encore £ur
la liste de nos voyageurs, veuillez nous
en notifier et nous nous emMpresserons de
I'y mettre,

Division du Gros, Québec, Canada.

Etes-vous 66t homme ?

g 59

E meilleur moyen de vous faire une
bonne clientéle est de donner aux
demandes des acheteurs toute l'attention
possible. Des milliers de personnes
insistent pour avoir les chapeaux “Car-
ter” et “ Wilkinson.” Pourquoi ne se-
riez-vous pas ’homme qui les tient en
magasin? 1l y va de votre intérét, car
si vous ne les avez pas, d’autres les ont,
Ecrivez-nous ponr avoir des échan-
tillons.

Une histolre ¢ la Vie Reelle.

v 7 7

N homme entra, lautre jour, dans
le magasin d’'un de nos clients et
demanda une paire de ganis semblable
A celle qu'il portait, disant que ¢'étaient
les meilleurs gants qu'il efit jamais eus.
Le marchand demanda & en voir le
bouton. Celui-ci portait la marque J.A.P.
(est une histoire véridique. Morale:
Ayez des gants qui restent vendus.

Vancouver @ COMPAGNIE Montreéal
Winnipeg @U Ottawa
Toronto St-Jean, N. B.

LIiMITERE.
DIVISION DU GROS

BUREAU PRINCIPAL ET MANUFACTURE, sow

QUEBEC, P.Q.




LES RECLAMATIONS ADRESSEES
AUX FOURNISSEURS

Quand un marchand constate, & la ré-
ception de ses marchandises, qu'ube er-
reur a été commise dans |'expédition et
que cette erreur est suffisamment im-
portants pour qu'il en informe son four-
nisseur, 1l doit présenter immédiatement
80 réclamation.

I y a pour cela plusieurs raisons: la
premidre est que, passé un certain délal,
il est impossible & un marchand de gros
qui a un fort mouvement d'affaires de
retracer cette erreur. Il est arrivé
mainte fois que des réclamations présen-
tées plusieurs semaines et méme plu-
steurs mois aprés l'arrivée des marchan-
dises et qui’ étalent sans doute justifia-
bles n'ont pu étre admises faute de pou-
voir en controler la sincérité. La secon-
de daison est que, parfois, le marchand
de gros pourrait avoir un recours contre
un tlers, si la réclamation lui étalt pré-
sentée dans un délaj raisonnable. Clest
le priver de ce recours si on lui pré-
sente trop tardivement la réclamation,
car il nest pas un sewl marchand de
gros qul irait réclamer le rajustement
d'une erreur auprés d'un manufacturier
ou d'un agent de manufactures des se-
maines ou des mois aprés la livraison.

Yo affaires, l'ordre, la régularité sont
des qualités essentielles. Le marchand
qui les posséde inspire confiance et mé-
rite erédit. Celul qui, par des réclama-
tions intempestives ou trop tardives,
prouve qu'il n'a ni ordre ni régle dans
ses affaires, se fait du tort au point de
vue du crédit et se voit souvent retiver
la confiance que son fournisseur avadt
placée en Jul,

UN SIECLE DE COMMERCE ENTRE
LA FRANCE ET LE ROYAUME-
UNI
La direction des affaires commercia-
le s et industrielles au ministdre du com-
merce et de l'industrie, dans sa paru-
cipation & l'exposition franco-britannique
de Londres, s'est attaché A présencer
sous une forme & la fois claire et vivante
le mouvement des échanges entre la
Grande-Bretagne et la France pendant les

cent derniéres années,

A cet effet, sous le titre: “Un ®idcie
de commerce entre la France et le Royaa-
me-Uni”, la direction a exposé, dans lo
groupe des chambres de commerce, ving:-
cing tableaux graphiques établis d’aprés
les statistiques douanitres officielles les
plus compldtes,

L'exposition de la direction des affai-
res commerciales et industrielles est
complétée de la plus heureuse manidre:
1o par deux grands tableaux statistiques
imagés repr T'un
de nos produits agricoles”, l'autre “quel-
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ques-uns de nos objets fabriqués dont la
vente, dans le Royaume-Uni, est suscep-
tible d'étre développée”, 20 par une carte
de la France, dressée par rég'ons qui com-
mercent avec l'Angleterre, avec l'indica-
tion des prodults exportés par chacune
de ces régions

Un travall aussi intéressant et qui fait
le plus grand honneur & l'esprit de ceux
qui V'ont congu, no devait pu disparaftre
avec I

A Timportation lé chiffre d'affaires de
1907 est le plus Slevé de toul le sidele;
il est sensiblement égal & celul fourni
par l'année 1871 qui jusqu'alors était la
plus importante dans I'échelle du com-
merce d'lmportation du Royaume-Uni en
France, et représente un chiffre d'affai-
res de $187,765,359.

A l'exportation l'année 1907 est éga-
lement la plus prospére; elle surpasse de

1! millions I'année 1866 gui occu-

Aussi M. Chaptaly le dllun'ud direc-
teur des affair's commerciales et indus-
trielles, a-tdl réuni dans un document
qul paraftra incessamment, et qui sera
mis & la disposition de toutes les associa-
tions économiques de France et d'Angle-
terre, la reproduction dese tableaux gra-
phiques exposés & Londres et les statis
tigues qui ont servi & les établir,

pait le premier rang dans le commerce
A'exportauon de la France dans le Royau-
me-Uni et dont I'importance était repré-
sentée par un chiffre d'affaires de $230,-
671,970,

L'année 1857 est, au contraire, la
molnl lmporunu et nos envois dans la

Nous avons pu avoir
des premidres épreuves de ce document
qui a également pour titre: “Un slécle de
commerce entre la France et le Royaume.
Uni”,

Mals ce titre ne correspond pas exacte-
ment & la période d'histoire économique
étudié par la direction des affaires com-
merciales et industrielles et c'est § l'an-
née 1686 que remonte la premidre statis
tique, le titre I de oet ouvrage est en
sffet intitulé:

I. Commerce de la France avec la Gran-
de-Bretagne de 1686 4 1786

tagne n'attel que 8§77,

235,276,
ication La lusion de cette partie
du travall de M. Chapsal est done tout

en faveur de l'année 1907 et avec le cha-
pitre 111 nous pénétrons dans le détail
des

11l. Exportations de France dans le Roy-
aume.Uni, divisées en objets d'alimen-
tation, en matidres nécessaires a I'in-
dustrie et en objets fabriqués, de 1787
a 1907,

De 1787 & 1877, on ne peut établir sé-
parément la part des objets d'alimenta-
tlon et celle dcs matidres nécessaires A
Ilndee, ces deux rubriques sont con-

sous la dé de ‘Pro-

Pendant ce premier sidcle on
des variations déconcertantes dans les
chiffres des transactions commerciales
entre les deux pays. Les importations
anglaises sont trds supérieures aux ex-
portations frangaises, qui n'accusent de
supériorité ju'en 1686 et 1766.

La mellicure année de cetie période
est celle de 1686, elle donn aux:

Importations anglaises en

France . . $2,606,200
Exportations frangaises en
Angleterre ., 4,668,800

Il. Commerce de la France avec la Gran.
de-Bretagne de 1787 & 1907

Avec le chapitre II nous pénétrons
dans le détall des graphiques exposés
Londres. Il embrasse la période qul s'é-
tend de 1787 & 1907. Les caleuls, d'a-
prés les statistiqgues francaises, établis-
sent ainsi la situation:

1787 1907

Importat, du Roy-
aume - Uni en
France . . . . .
Export. de Fran-
ce dans le Roy-
aume-Uni . . .

$9,888,100 $172,523,000

-$6,840,100 $274,987,400

duits naturels”.
Nous vendions & I'Angleterre en 1787:

Produits naturels $5,434,680

Objets manufacturés. 1,405,420
Nos ventes, pour les mémes articles at

produits ont atteint en 1907:

Produits naturels. Objets d'a-

limentation . . . .. . . . § 47,910,000
Prodults naturels. Matidres

pour lindustrie. . . . . . 50,.93,800
Objets fabriqués . . . . . . 176,788,600

81, depuis 1880, nous recherchons pour
chacune de ces trois catégories l'année
1a plus favorable et I'année la plus faible,
nous constatons:

Année la plus forte

Objets d'alimentation 1882: § 71,441,118
Matidres pour I'in-

dustrie. . . . . . 1907: 50,298,800
Objets fabriqués . . 1907: 176,783,600

Année 1a plus faible

Objets d'alimentation 1507: § 46,320,000
Matidres pour li'n-
dustrie . . . ...
Objets !lbrlquﬁ ..

1882:
1887:

25.0“.113
83,483,187

D'od 11 faut conclure que seuls leg ob-
jets d’alimentation n'ont pas progressé.




Rhys D. Fairbairn, Limited

Manufacturiers.

Notre
Nouveau Departement—

Parapluies

pour Hommes et Femmes.

JUSTE A TEMPS POUR LE

COMMERCE DE NOEL.

No 33, Manches assortls, $9.00 la doz.

CETTE BLOUSE est | Quartiers Generaux
une Nouveauté — tout | pour:

EN SOIE d'une seule Rubans,
couleur—avec dentelle
Articles de Cou,

assortie

s
es
Blanc, Ceintures,

Ivoire,
Tns(

Bleu-Ciel, Jupons,

Jupes,

Rose,

Nil,

Blouses,

% :
ystumes Tailleur
Mauve, Ce

pour Femmes,

Copenhague,

Livralson a dix jours. Jarapluies.

No. K644, $3.75 chaque.

107, rue Simcoe, - Toronto.

Hugh Henry, Western Fabric Co., J. F. McGachie,
204, rue St-dJacques, MONTREAL. WINNIPEG. VANCOUVER.
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E GERANT GENERAL d’un des magasins les plus prospéres des Etats-Unis (nom
et adresse fournis sur demande)—un magasin qui a tenu les Patrons McCall pen-
dant six ans—vint nous voir la semaine dernidre. Aprds qu'il efit terminé ses
affaires, nous lui fimes visiter notre établissement du dixidme étage jusqu’au sous-

sol, ¢/ fut étonné au deld de toute mesure. Quand il sortit, il dit: “ Je suis passé plusieurs
fois devant votre établissement et j'ai toujours eu I'impression que vous occupiez seulement
un ou deux étages.” [oic pourquoi il éait Honné.

Nous occupons chaque pouce carré de cette grande bitisse et nous avons 10,01 )0 pieds
carrés sur chacun des onze planchers.

Au dixibme étage, est notre Département de Coupe. .

Au neuvidine étage, est notre Département de Pliage.

Au huititme étage, est notre Département A'Crdres quotidiens.

Au septidme étage, est notre Département d'Ordres mensuels,

Au sixidme étage, sont nos Départements de Dessin, d'Art, de Classification et de Rédaction,

Au cinquidme étage, sont nos Départements des Abonnements et de la Publicité.

Au quatridme étage, sont nos Bureaux principaux Comptabilité, Archives, Clavigraphie,
COaisse, etc., ete.

Au troisibme étage, est notre Département d’Expéditions.

Au deuxidme étage, sont notre Salle de Composition et notre Atelier d'impressions en couleurs.

Au premier étage, est notre Imprimerie du Magazine et de la Feuille de Modes.

Dans le Sous-sol, sont notre magnifique installation pour produire 'Electricité et notre magasin
de papier.

Nous sommes la plus parfaite organisation de Patrons au monde. Nous travaillons
comme ute seule unité—consacrant nos efforts inlassables A la confection des Patrons les
plus élégants, les plus simples et les plus exacts qui existent et a la production de Publica-
tions de Modes, belles et pratiques—et cela avec le succes que l'on peut juger par le fait que:

(1) 1l y a plus de Patrons McCall vendus aux Etats-Unis que de patrons de toute

autre sorte.

(2) Le Magazine de McCall a 1,000,000 d'abonnés—250,000 de plus que toute

autre publication qui existe au monde, pour les femmes.

(8) Les Patrons et les Publications McCall sont tenus par prés de neuf mille mar-

chands de nouveautés et marchands généraux, nombre beaucoup plus Elevé que

celui des marchands qui tiennent tout autre patron.

Si vous désirez tenir les Patrons les plus simples, les plus exacts, ceux gui s vendent le
mieux en Amérique, tenez les Patrons McCall, //s forment une classe par eu v-mémes.

Notre Bureau et notre Manufacture qui ont été établis récemment 2 T oronto—1"établis-
sement le plus grand et le plus beau de son genre dans le Dominion—nous permettent
doffrir aux Marchans Canadiens les mémes termes avantageux, les mémes prix et le méme
service qu'aux marchands des Etats-Unis.

Eerivez pour termes et échantillons. Aucune obligation n’est encourue, sauf celle de
considérer. nofre offre. Adresse, bureau principal.

THE McCALL COMPANY

La Principale Maison de Patrons en Papier en Amérique

236 &4 246 Ouest, 37idme rue, New-York

CHICAGO SAN FRANCISCO TORONTO, CANADA

NEST PAS DANS LE TRUST. N'A DE LIAISON AVEC AUCUNE AUTRE MAISON.
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IV. Importations de la France et des
principaux pays étrangers dans le Roy-
aume-Uni de 1897 & 1907.—Importations
du Royaume.Uni et des principaux
pays étrangers en France de 1897 a
1907. ’

Parmi les nations importatrices dans
le Royaume-Uni la France occupe le se

cond rang. La premidre place appartient
aux Etats-Unis. L'Allemagne prend le
troisidme rang; viennent ensuite, dans

l'ordre de leur importance, les Pays-Bas
la Russie, la Belgique, la République Ar
gentine, le Danemark, 1'Bspagne, la Sud-
de, la Norvége

Dans V'ordre des nations qui importent
en France les plus grandes quantités de
marchandises, le Royaume-Uni tient le
premier rang; aprés lul, viennent sul-
vant leur importance, les Etats-Unis,
I'Allemagne, la Belgique, la République
Argentine, la Russie, I'ltalle, I'Espagne,
la Suisse et I'Autriche-Hongrie.

En 1897, 'Bspagne occupait le cinquid-
me rang.

Ces renseignements dont on ne saurait
méconnaitre la valeur sont complétés
par des statistiques consacrées au com-
merce des principales colonies francaises
et des pays de protectorat avec le Royau-
me-Uni de 1881 & 1906, ainsl qu'aux trans-
actions commerciales des colonies anglal.
ges avee la France pour la méme période.

O——

DRAP DE FIBRE D'ECORCE DES
REGIONS TROPICALES

Il ¥ a, sur le globe environ une dou

d'essences fournissant 1'écorce qui

zaine

donne de la fibre & fabriquer du drap
du moins & notre connaissance, dit “Lea-
ther Manufacturer”, et la flore de V'uni
vers est loin d'étre conmue compldte-
ment. 11 existe probablement une ving-

taine d'autres espdces produisant de la fi-
bre A tissus, attendant d'étre découvertes
et utilisées par le chercheur, si ces fibres

ont une utilité commenrciale. En tout
a8, pour le moment, nos connaissances
actuelles au sujet des arbres produisant
la fibre so tissant facilement, se rédui-
sent & trois ou guatre espdees dans I'A
mérique tropieale, deux dans 1'Océanie

autant en Australasie et’ trois dans 1'Hin-
doustan—sur un territoire s'étendamt du
Delga du Gange aux vallées de I'Euph-
rate et du Tigre. Les indigdnes font un

grand nombre d'usages du drap—cuir:
pagnes, sacs, condes de hamacs, voiles
d'embarcations, tentes de porches, har-
nais de mules, fouets, ombrelles, portid-
res, essulemains, serviettes, ete. Dans
quelques-unes des grandes villes de 'in-
térieur, les matrones en font des nappes,
des tapis de longue durée, des abat-jour,
des draps, des couvertures, des cuin

vables, des tissus A polir,
des moustiquaires et une

des courroles,
foule d'autres
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articles utiles, suivant la grandeur des
feuilles de cuir obtenues, Jeur exemption
de déchirures et de noeuds et leur peu
Quelques marchands ven-
dent des gilets trds légers, poreux, faits
d'une seule pidce et sans couture, de cette
substance d'un brun de noix, et méme des
vestons complets n'ayamt qu'une seule
couture, Btant lavables, ces articles
d’habilement peuvent étre portés conti-
nuellement pendant deux saisons ou da-
vautage.

Nous attirons I'attention de nos lec-
teurs sur les manteaux confectionnés par

la Berlin Robe & Clothing Co., Limited,
de Berling, Ont.,, dont la vignette ci-des-
sous donne un des modéles de manteaux
pour dames,

Cette compagnie fait non seulement
les manteaux pour dames mais égale-
ment les pardessus pour hommes et nous
engageons vivement nos lecteurs qui
n'ont pas encore complété leurs achats &
demander ses listes de prix 4 la Berlin
Robe & Clothiug Co.

1ls trouveront dans cette manufacture
des spécialités qu'ils se procureraient dif-
ficilement ailleurs dans des conditions
aussi avant de la

PRECAUTIONS A PRENDRE DANS LA
REDUCTION DES DEPENSES

I y a des époques ol il est parfait>
ment sage ot réellement & propos de rs-
duire les dépenses. Dans tous les com-
merces, le méme besoin se fait sentir tot
ou tard, soit pour des causes locales, soit
par suite de conditions d'intérét public.
Mais 1! y a bien des précautions A avoir
dans la prise de cette mesure.

C'est une sorte de tonique en affaires
que d'avolr des périodes laissées & la
réflexion, de réajuster des cnoses impo™
tantes une fols au molns au cours de
quelques années., Quand on examine la
situation, on s'apergoit que beaucoup de
dépenses additionnelles, souvent inutiles,
se sont glissées dans les affaires sans
qu'on y ait pris garde, dépenses qui mul-
tiplient les frais. C'est une bonne chos:
de diminuer ces petites dépenses que seul
un examen minutieux de la situation peut
révéler,

Parfois alors, 1l est nécessaire de ré-
duire aussl les Jépenses :énérm 8i
cette réduction dcit por-
ter sur le personnel, le comergant ayant
un bon jugement saura faire un choix
parmi les employés bons, mauvais ou in-
différents. Les questions de salaires sont
toujours réglées avec la plus grande sa-
tisfaction par une conférence ol assistent
tous ceux concernés en la matidre et cela
est spécialement vral quand 1l s’agit d'em
ployés que le commercamt a intérét A
conserver, dit “Advertising World"”,

L'erreur la plus grande faite commu’né-
ment consiste & commencer la réduction
des frais 1A o cette réduction devrait
étre faite en dernier lieu—nous voulons
parler de la publicité. 11 est étrange qu'd
une époque ol on connat la valeur de la
publicité, une si grande proportion des
annonceurs regarde ce moyen productif
comme une dépense volontaire, pouvant
&tre supprimée pour réaliser une économie.
Le résultat est contraire d'habitude—il
1'est toujours & la longue. Le changement
des moyens employés de temps & autre
pour faire de la propagande en faveur
d'un établissement est peut-8tre recom-
mandable quand les résultats justifient
ce changement; male une abolition ré-
elle du principe méme—jamais! 8i une
bonne publicité produit srement des
affaires, il ne peut y avolr d'excuse @ la
suppression de la chose méme dont nous
avons le plus besoin.

Dans tous les cas rappelez-vous gqu'il
faut beaucoup d'arguments et de bons
ar pour convainer un homme
qu'll devrait acheter un article, alors
qu'il essale de s'en passer pour des ral-
sons d.économie personnelle. Bt des ar-

Les
Berlin Robe & Clothlnx Co., ont du gen-
re, sont élégants, bien finis et cotés A
des prix qui permettent aux détaillants
de réaliser dg bons profits.

Voir l'annonce d'autre part.

pr en moins d'espace, 2
des Intervalles plus longs, ne remplssent
pas blen leur but. Ne parlons pas de
cette suppression; parlez & l'agent d'an-
nonces jusqu'd la dernidre minute,
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| Au Commerce. Novembre 1908. |

~ Vente d’Inventaire

|

l |
l‘ Voici le mois de notre Vente d'Inventaire !
l Annuelle et, comme d'habitude, il y a des :
ligne de liquidation dans chaque départe-

ment.

Les Prix Sont Abaissés

au plus bas niveau et, pour un certain
nombre de lignes, les cotes sont au-dessous
) du cout de production.

| C'est Notre Perte

et votre gain, si vous profitez de I'occasion.
(lest une offre unilatérale; toutefois, nous

'avons faite.

JOHN MACDONALD & CO., LIMITED
TORONTO.

NTS DANS LA PROVINCE DE QUEBEC :

REPRESENTA

M. J. 0. TREMPE, 207, RUE ST-JACQUES, MONTREAL.
M. D. FONTAINE, 77, RUE CHURCH, ST-ROCH, QUEBEC.
M. J. H. CARSON, (COWANSVILLE), COWANSVILLE.
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Chapeau artistigue exquis en drap d'or saus autre gar-
niture que deux grosses plumes d'autruche en vert bronze

CHAPEAUX PARISIENS

Page 14 Modéle de Henry Bendel
Ce chapean exquis est fait de drap d'or
dans la nuance “vieil or Le tissu est
posé tout-d-fait uni sur une gramde car-
casse en broche, Un rempli formé, trés
large, finit la face supérieure de la pas
se. Ce tissu est ajusté et terminé, A
chaque bord, par une broche mince, qui
ne se voit pas, placée sous ie tissu. La
bordure est fixée par un point de chaine
a4 Ja partle supérieure de la passe, par
des pigres absolument invisibles

Leux plomes d'antruche ayant de gran
des barbes, légérement fris
trémité en pointe émoussd

, Ave. ex-

e, sont mon-
tées pour retomber pardessus la calotte
de hauteur moyenne, d'en avant en ar-
riere. BElles sont d'une riche nuance
bronze verditre Un petit noend & trols
boucles en velours assorti & la couleur

de ces plumes fixe la premiére plume pour

la laisser se balancer le chapean n'a
pas de bandeau

La carcasse est importée; le tour de
téte a 18% pouces, et la distance d'un
cOté A V'autre est de 22 pouces

00w

Page 15. Modéle de la malson Ber-
nard. Modale exquis ¢n bengaline vert
pois, couvrant la partie supérieure et la
partie inférleure de la passe et ajustée
La forme s'abaisse brusguement an cen
tre et en avant et est plus large A
droite gqua gauche. La couverture est
piquée & point de chaine au bord, avec
des pigres entidrement invisibles.

La calotte ronde et basse est couverte
d'un nuage de chiffon de la méme nuau-
ce que le chapeau. Pardessus cette dra-
perie, un voile en sole Chantilly, gris
taupe, ést arrangé gracieusement et fixé
en place. Une grande boucle en * gun
metal * est placée d'un coté avec une

plerrerie d'un vert pale. Unme série de
petites queues de martre cousues A une
bande de la méme fourrure, constitue la
soule décoration. La carcasse est im-
portée; son tour de téte est de 18 pou-
ces, et la passe a une largeur de 24 pou-
ces d'un cObé & 'autre

Un article de cou va avec ce chapeau;
il se compose de plusiends grands dis-
ques couverts de fourrure et finis par un
plissé en sole. Les disques ont pour base
du bongran; leur diamétre est de 3 pou-
ces. La bande est attachée au moyen
d'oeillets et de crochets et est finle par
trois quenes en avant et en anridre.

Page 16. — Moddle de Mathilde Spiegl,
Beau chapeau en velours taupe, avec
bordure du méme velouhs dans le bord de
laguelle est insérée dne broche. La
passe est couverte de velours placé uni-
ment. La calotte est large et d'une hau-
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Chapeau en velours améthy foneé avec plumes e
conleur aseortie, offrant des nuances bleu turquoise; le
longues brides en ruban sont d'un~ couleur améthyste
frarche

teur moyenne; elle est également
verte de velours absolument uni.

La garniture consiste en deux zibell
nes entidres. Les petites tétes se croi-
sent en avant et les
courbe de la calotte. Les queues et les
pattes retombent du chapeau vers le ¢cb
té gauche. Ce chapeau est importé; son
tour de téte est de 18 pouces et il n'a
pas de bandeau. D'un bord A l'antre de
la forme, il y a environ 24 pouces

cou

corps suivent ‘a

Les bonnes annonces sont comme les
costumes faits sur m e par le tailleur.
Les annonces faites a-ladiable sont gé-
nér t écrites précip t, sans
considération pour la valeur de I'espace
ou les résultats & obtenir. Mesurez 'ob-
jet & annoncer sous toutes ses faces, no-
tez tous les points de nature & faire im-
pression sur telle ou telle personne.
Avec ces mesures en votre possession,
vous serez & méme de batir I'annonce
qul créera une impression.

LE JUTE OU CHANVRE DU BENGALE

Parmi les plantes textiles dont les né
e

ssités de 'industrie ont développé puls
faut mettre au
premier rang le jute on chanvre du Ben

samment la culture, il

gale. Si l'on considére que le jute sert
A fabriguer des toiles d'emballage, des
cordages, des tapis, des velours, des pe
luches, des passementeries, des tentures,

des stores, etc., et méme du velours, on
comprendra sans peine 'extension

sa culture a pu prendre

que
1l faut ajouter,
A cela que, si ¢'est un textile de qualité
inférieure, 1l a l'avantage d'étre trds bon
marché.

Importance croissante de son explona-
tion

En 1828 le Bengale, qui a le monopole

ou A peu prés, de la production de cette

tibre, en exportait 18 tonnes; en 1888 1!

en exporta 411,193;

Jexportation a

en ces dernidres an
atteint prés d'uwn
million de tonnes provenant de cultures

nées

qui s'étendent sur une surface dépassant
850,000 hectares.

La valeur du jute brut exporté de 1'In
de en 1902-1903 a 6té officiellement osti-
mée & 189 millions 150,000 frames, mais A
ce chiffre 11 faut ajouter le prix de 225
millions 196,000 sacs de jute connus SOUs
le nom de “gunnies” et de 491 millions
§84,000 mdtres de toiles de jute de toute
sorte

Ces denx nouveaux éléments représen
tatent 153 millions 338,000 franes; ce qui
porte la valeur totale d'exporiation
342 millions 488,000 francs pour ce genl
textile,

Ce n'est pas tout : 1'Inde utilise sur
place une grosae partie de sa récolte, solt
pour confectionner des gunnies goit pour
faire de la tolle
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Chapeau riche en velours taupe, garni de deux peaux de

zibeline,

les petites tétes étant placées en

corps le long de la passe

avant

et les

Ces produits de 1'industrie locale son
également exportés et donnent lieu & un
chiffre d'affaires se rapprochant de cewul
atteint par les exportations de’ fibre de
jute & 1'état brut.

Origine et habitat du jute

La fibre du jute est tirée de 1'écorce
de plantes appartenant au “corc horus”,
principalement le * gorchorus olitwi.us’
et le “corchorus capsularis’; sa tige qui
peut atteindre 4 métres, est droite, rami
fiée surtout dans sa partie supérieure.

Ces deux sortes de jute se ressemblent
beaucoup; elles se distinguent par leurs
fruits qui, chez le corchorus olitorius,
sont de forme allongée, tandis qu'ils sont
presque sphériques chez le corchorus
capsularis

Plles sont cultivées sur une grand:
échelle dans 1'Asie méridionale, surtout

aux Indes anglaises, dams le Bengale ¢
dans I'Assam

En Indo-Chine, ol les plantations de
jute n'ont pas encore pris 1'extension
qu'elles devrajent avoir, on s'est surtout

attaché, jusqu'd présent, A cultiver ‘e
corchorus capsularis qui parait 8tre
également l'espdce surtout cultivée en

Chine, au Japon et en Malaisie

Conditions de végétation et méthode de
culture

Les corchorus se plaisent surtout dans
les climats chauds et humides. Presque
tous les terrains leur conviennent pourvu
qu'ils solent frals; mais les meilleurs
gsont ceux de nature argilosableuse. Sur
leg bancs d'alluvion la plante croit ave:
une grande vigueur, mais donne alor
une fibre plus grossidre et par consé-
quent de moindre valeur.

Le sol destiné au jute doit étre ameu

bl profondément & environ 30 centima-
tres; les fagons préparatoires doivent
dtre exbculées de telle sorte que Vemse-
mencement puisse avoir lieu au début .e
la saison des plules.

Le semis se fait & la volée au moment
ol le temrain est trés humide, soit A la
suite des plutes, soit & la suite d'rriga
tions,

La quaptité de semence A employer par
hectare varle entre 15 et 20 kilogrammes

11 est gouvent nécessaire d'éclaireir le
jute aprds la levée, mais pour obtenir
une fibre fine il faut cependant que les
plants solent assez sernés: quinze centi-
maétres environ. Les sarclages sont rare-
ment nécessaires sl ce n'est tout A fait
au début. La végétation du jute est en
etfet si active qu'dlle s'oppose au déve
loppement de la plupart des mauvalses
herbes.

La récolte a Wou environ trols mols
aprés l'ensemencement, au début de la
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Pure Laine Jaeger

POUR

Cadeaux de Noél.

Il ny a pas de cadeau plus convenable qu'un Vétement en Pure Laine Jaeger. 11
satisfait le gofit du donateur et celui de la personne A qui il est offert, et est toujours
apprécié comme étant le meilleur en son genre.

ficharpes et Chiles
en Soie Pure Laine
pour Dames

Sweaters, Coat
Sweaters, Norfolks,
Spencers Tricotés
Confortables pour
Dames.

Jaquettes Négli-
g é es Musme pour
Dames.

Robes de chambre
pour Dames.

Pantoufles* Fleece-
Lined”, pour Da
mes,

“Muffier” Tour de Cou Jaeger Nouveauté, attaché au moyen du

Nacre M. O, en
qu'illustré, Les

Sweaters, Coat
Sweaters, Gilets,
Cardigans, Spen

cers, pour Hommes

Vareuses ‘‘Smok
ing"” et “Lounge”

pour Hommes.

Robes de chambre
pour Hommes.

Pantoufles*‘ Fleece-
Lined", pour Hom-
mes.

Rugs en Pur Duvet
de Poil de Chameau
et en Carreaux et
Tartans de Fautai
sie, ete.

Norfolk Triroté Jaeger, §5.00  Tour de Cou Nouveauté, §1.00

Fermoir Dome en
Blanc, Gris, Rouge et Noir, & $1.00, pour Hommes ou Dames, tel
“Mufflers” Tricotés pour Hommes, pour Automobile, et les Crava.

tes Derby en Laine Popeline, sont toujours vendables pour le commerce de Noél.

Dr. Jaeger’s Wi

Magasin de Gros:

CONDITIONS LIBERALES POUR LES COMMERGCANTS.

System

Company
Limited.

801, RUE ST-JACQUES, MONTREAL.
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floralson. Coupé plus tard an moment de
la fructification, le jute fournit une fibre
plus grossidre.

Préparation de la fibre

Le jute est coupé A quelques centimeé
tres au<dessus du sol. Les tiges aban
données pendant quelgues jours sur €
sol, pour étre débarrassbes do leurs feuil
Jes, puls triées par grosseur el longueur,
sont mises A rouir en eau dormante.

Cette opération, qui dure une quin-
galne de jours, est terminée lorsque 13-
corce se détache sans diffic ulté, Les
bottillons sont alors retirés de Veau 2t
Jes écorces sont séparées des fibres Ala
main, On obtlent alnel des espbees de
lanidres auxquelles sont encore malés
des débris de matidre étrangdre. On s'en
débarrasse en lavant A grande eau les
Janidres réunies en bottes. Bnfin, on
procdde au séchage de la fibre en l'expo-
eamt tout simplement au golefl —(A Tra-
vers le Monde)

ESTIL PREFERABLE DE CREER OU
D'ACHETER UN FONDS DE
COMMERCE ?

Du journal “Le Commerce”, de Paris:

Telle est la question qu'est amenée A
ge poser tout» personue qui veut s'étabMr,

Il est évident que, dans les deux cas,
By ades précautions A prendre et des
risgues & courir. Le tut de cet article est
précisément d'appeler | attention de ceux
que la question intéresse sur les diffi.
cultés qu'il faut avolr soin de prévoir

Premier cas.—Comme il est toujours
extrémement difficile de se faire rapide
ment une bonne clientdle et qu'on n'y
parvient quavec le temps et au prix de
nombreux sacrifices d'argent, dont on ne
peut prévoir ni la durée, ni 1importance,
& notre avis, 1l est préférable, quand,
quand on le peut, de 1eprendre une mai-
gon dont la réputation est falte depuis
Jongtemps; on a alnsl, de toute évidence,
moins de risques & courir et, conséquem
ment, beaucoup plus de chances de réus-
sir.

Deuxiéme cas. L'imptévu dams un
fonds de commerce que l'on achdte est
généra em nt moins grand que dans ce
lui que l'on crée. Ce point a son impor-
tamce, néanmoins, il nait en la matiére
des difficultés assez nombreuses pour
racquéreur. 11 faut, en effet, apprécier
les résultatd mccusés par le vendeur, ap-
préciation d'autant plus difficile qu'elle
doit @tre faite promptement et, pour
ainei dire, “au juger”

Il faut aussi:

10. Considérer que le vendeur, tout en
tant de bonne foi, ne veut, ‘e plus sou-
vent, mettre le futur acquéreur dars la
confidence de ses Intérdts qu'avec l'en-
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tiere certitude de traiter avec Jul, et, pour
ce motif, ne donne que des renseigne
ments incomplets;

20 Tenir compte de l'effet que produit
généralement, dans un établissement cé-
dé, le changement de propriétaire, effet
qui est indépendant de la volonté du
vendeur.

Dans les deux cas prévus plus haut
(eréation et acquisition d'un fonds de
comimerce), on peut se demander aussi
gquelle sera I'importance du capital d-con-
sacrer aux affaires, et du crédit dont o1
aura besoin.

81, dans le second cas, il est facile, au
moyen de la comptabllité, d'dtre fixe
d'une fagon positive, savolr:

Sur le montant des frals généraux;

Sur le chitfre des opérations et des
bénéfices;

Sur I'mportance du fonds de roule-
ment qui sera néoessaire;

Bt enfin, sur les délais de palement que
compte accorder le vendeur.

Dans le premier cas, il n'en est pas 42
méme, tous les calculs devant évidem-
ment porter sur des données absolument
incertaines.

Oela étant entendu, voyons les précaun-
tions que l'acquéreur d'un fonds de com
merce, en homme prudent, doit prendre
pour étre A labri d'une mauvaise af
faire.

Sans mettre le moins du monde alin-
dex les offices qui s'occupent apéciale
ment de la vente de fonds, nous recom-
mandots de se défier des anmonces sbdul-
santes, faites par certains (qui se font
payer d'avance pour cela) dans les jour-
naux ou allleurs; les bons fonds, n'ayant
ordinalrement pas besoin de pareilles ré
clames. 11 ne faut donc ne #'adresser qu'ad
des agences sérieuses, connues de répu-
tation ou, mieux encore, A des notaires,
on autres officiers ministériels, qui pré-
sentent toutes les garanties désirables.

Boit que U'affaire & traiter ait été pro-
curé: par un intermédiaire, soit qie 1'ac-
quéreur l'alt découverte lul-meéme, 1l de-
yra faire, en personne, une enquéte mi-
putieuse ainsi dirigée:

lo. 11 se T griera dans le
et chez les diveis banquiers de la loca-
1ité, sur 'achalandage et I'importance de
'établissemant dont la vente lul est pro-
posée et sur la considération y attachée;

20, 11 demandera communication de la
comptabilité, examinera attentivement
Jes comptes d'achats, de ventes (et, & dé
faat le compte unique “marchandises”
qu'il faudra alors dépouiller), de mar-
chandises rendues, de transports, d'es-
compte et rabais, de frais généraux et,
finalement, de pertes et profits. Aprés
quol, 11 controlera divers chiffres & Talde
des livres auxiliaires, tels que le livre
d'achats, les livres de ventes, etc. volre
méme des factures des fournisseurs. n
examinera, enfin, plusieurs bilans, les
comparera, appréciera les résultate de
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divers exercices et fera détailler par cha-
pitres, le montant des frais généraux an-
nuels.

30. 11 demandera les noms et adresses
des principaux fournisseurs et se ren-
gelgnera aaprés de ceux-cl sur 1a valeur
de la maison;

40. 11 examinera attentivement le bail
et ses annexes, afin de rendre un compte
exact des charges A supporter;

0. 11 g'assurera si la valeur réelle du
fonds, c'est-d-dire son achalandage, I'lm-
portance du chiffre d'affalres moyen ac-
cusé comme ayant 6té atteint dans une
période déterminée, n'a pas 616 forcée.

A cet effet, 11 prendra note:

a) Du chiffre auquel les marchandises
en magasin s'élevaient A telle époque;

b) Du total des factures des fournis-
geurs depuis la mime époque;

¢) Des marchandises restant en maga-
sin au dernler inventaire.

Additionnant alors les deux premidres
sommes, et en en retranchant la trolsie-
me, 1l aura exactement le chiffre des
marchandises vendues (autrement ait
sortles A prix d'achat) pendant la pério-
de servant de base & son calcul.

$i la premidre somme & subi une alté-
ration et si la seconde se trouve amoin-
drle par le détau, ou la dissimulation
de certaines factures, il sera faclle de le
constater.

En outre, connaissant le montant des
marchandises sorties & prix d'achat et le
montant des ventes effectives, 11 sera
également faclle de contrbler le chiffre
du bénéfice brut réalisé et, conséqier-
ment, de déterminer le quantum moyen
de la majoration.

Aprés quol, 11 trouve des écarts trds
sensibles, il se tiendra en garde contre
tous les résultats, vrals ou faux, quon
pourrait encore lul accuser.

Tout cela, évi t, exige
de tact de sa part et certaines connals-
sances comptables; c'est pourquoi toute
personne non initiée aux secrets de la
comphabilité agira sagement en se fal-
sant assister, dans la circonstance, d'un
comptable expérimenté. Ce consell étant
mis A profit, on verralt beaucoup moins
de gens dupés, de malheureux commer-
cants ruinés d’avance, faute de s'étre
rendu compte d'une affaire n'offrant au-
cune chance de réussite.

Plus grand sera le nombre de gens qui
sauront qu'un homme est en affaires et
qui auront connaissance du genre d'arti-
cles qu'il vend, mieux marcheront ses
affaires. La publicité est le moyen le plus
court et le meilleur de fournir cette in-
formation au public. La publicité dans
les journaux constitue la meilleure publi-
cité, parce qu'elle communique ces In-
formations & plus de gens, & un colt
moindre que n'importe quel autre genre
de publicité. C'est 12 un fait qu'un peu
d'observation établira incontestablement,
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Departement C.

Hautes
Nouveautés
et Lignes
Pratiques

|

C PRINTEMPS 1909

LA grande amélioration dans les affaires de 'automne indique un gros snrplus dans le
commerce du printemps prochain, Clest avec confiance que nous commengons la
nouvelle saison, et nous engageons nos clients a placer leurs commandes sans crainte

et méme 2 les faire assez fortes, car le marché a une tendance A la hausse. {Nos repré-
sentants sont en route avec un assortiment complet dans les étoffes A robes et les tweeds
pour la nouvelle saison. {Les tissus unis et rayés, dans les nuances brunes, vertes,
marines et gris fumée, sont la derniére nouveauté, fLes tweeds pour habits porteront
sur le vert, le brun, le drab, et le gris éléphant.

“EUREKA”

E nom est imprimé sur toutes nos lignes d’Alpaga, Mohairs, et Siciliens. Déja, de-
puis zuatre ans, nous introduisons ces lignes sur le marché et, malgré la gya})de
compétition, nous avons réussi a les faire adopter, et les nombreuses répétitions

nous prouvent que la marchandise est bonze.

C’est le temps de dire que la persévérance est le succes

NOUS profitons de l'occasion de la cloture de notre année commerciale pour remercier
Messieurs les Marchands de leur patronage, et nous espérons qu'ils nous le con-
3 tinueront durant la prochaine saison. J

T

5| [ILPHONSE RAGINE & GIE

Demande. = MONTREAL =ssss=
mmm OTTAWA MANCHESTER, ANG. QUEBEC




TISSUS ET NOUVEAUTES

Frticles d' habillement Fashionables ¢n Fourrures
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=_l= Cette gravare représente un genre de garniture en four-
rure des plus & la mode. Pour la confection de cette
élole et de ce manchon, il a fallu employer beaucoup de
petits visons, car chaque queue représen e un animal, et
on peut A peine compter les touffes qul existent dans la
frange épaisse de fourrure dont sont garnis les extrémi-
168 de I'étole et le manchon

Les tétes et les pattes sont arrangées sur le tour de
cou de maniére A former un rang handi sur la poitrine,
quand 1'étole est fermée. Bn arridre, 1A ol 1'étole forme
une pointe dirigée en bas, d'autres touffes de fourrure

tombent vers la taille.
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Gracieur adodele Parisien

Les mouveaux genres se font remanquer par des lés
longs. Dans les costumes du soir, ces lés tombent de 1'é-
paule de chaque coté. Sur des jupes A draperie sernée
{ls forment un contraste heureux avec tout effet d'étrol
tesse. Lo lé représenté sur cette gravure est richement
brode en un ton doux et pend, lourdemnt chargé de gros
glands, par-dessus la jupe A traine

21
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OUR L'AUTOMNE

Les Serges et les Vicunas Sphinx sont les meilleurs.
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Achetez “Botanette” pour usage
journalier

] Nouveautés pour Costumes de Dames
Nouveautés

Achetez “Botanette” pour Costumes
de Toilette

Achetez “ Botanette” par économie
Achetez “Botanette” pour le confort
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CULOTTES EN CUIR

C'est une chose curleuse comme ['his-
toire #e répdte en ce qui concerne les
yotements en cuir pour 'habillement des
chauffeurs. Dans les temps les plus re
culée, on pontait des justanconps en culr;
les guerriers par exemple, au temps 4'0
livier Cromwell, en étalent munis comme
partie de leur uniforme. Le cuir étalt
connu sous le nom de peau de daim et
était porté la chair en dehors ; les hom
mes préféralent avoir sur leur corps un
duvet doux. Il est probable que le cuir,
A Vorigine, provenait de peau de daim ou
de cerf, mais quand V'approvisionnement
de cette source devint rare, la pean dn
mouton inoffensif, ou basave, dut étre
employée comme imitation alnsi qu'on le
fait maintenant. Dans quelles conditions
sanitaires une paire de culottes en vieux
culr dut-elle avoir été dans ce bon vieux
temps? Nous tremblons rien qu'a I'idée
d'y penser. Toutefols, I'époque était pri-
mitive et le coté esthétique de la vie trou
blait trés peu le peuple. En tout cas, A
ure épogue ol l'argent était rare et les

sulaires bas, le justaucorps et les culot
tes en culr étaient appréciés pour leurs
qualités de durée. La guerre était le
plus souvent la plus sbrieuse occupatioa
de la vie, et Puniforme en euir était peat
#tre 1o mellleure protection contre un
ermemi ou contre l'usure qui résultait
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forcément des campagnes ot du fait de
dormir sur le sol la plupart du temps.
Beaucoup de bonnes histoires sont ra
contées au sujet des culottes en oulr par
de vieux chronigueurs anglals ar ex
emple, un auteur bien ‘onnu qui fait au
torité en matiére 4'impots
nidrement dans une conférence
Angleterre, que le percepteur des impots
du temps de Shakespeare avait une ma
nidre rude et factle de dire si la bidre

racontait der

fatte en

était conforme A ce qu'elle devait éire
I'habitude de verser un peu du
liguide suspect sur un bane et le dégus

s'asseyalt dans

11 avait
tateur du gouvernement
la petite mare de liquide
bout d'un

81 par exem
quart-d'heure, la cu
lotte de cuir de d'impdts ne
collait pas au banc et A& la bidre celle<ct
n'ayant

ple, au
porcepteur

était considé
sez de corps pour satisfaire les exigen
ces des loyaux sujets du roi, et le tenan
cler du 4ébit de bidre étadt condamné A
Aujourd hu!
de grands progrés eur

rée comme pas as

I'amende en conséquence.
nous avons fait
cotte méthode primitive de dscouvrir I'a
Aultération; mais il est plus que probable
» chimique, 1l ¥y a
n avait

qu'en dépit de l'ana
plus de liquides falsifiés qu'il n'y
aux jours du percepteur de taxes en cu
lotte de euir.

Une autre histoire de date plus récente
vaut aussi la peine d'étre racontée, Un
volume d'anecdotes a ¢été dernidrement
publié en Grande-Bretagne sous le titre
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de “A Family Chronicle”
coutumes qui prévalalent il y a un sidcle,
Parlant de Lady Salesbury qu vivait
vers 1830, l'auteur du lvre dit qu'elle al-
lait an Hoo en voiture & quatre chevaux,
vétus d'uniformes

qul a trait aux

lea postillons étaient
en culr trds ajustés et chaunssés de hau-
tes hottes. Ils furent sunpris par un ora
ge violent et les chevaux furent aételés.

Quand le moment vint de retourner & la
maison, Lady Salesbury donna l'ondre
datteler, mais la volture n'apparutl pas;

la grande dame demanda de nouveau sa
volture et, comme il semblait y wvolr
quelque chose de mystérienx A ce sujet,
un des gentllshommes sortit pour voir ce
qui se passait; an grand amusement de
1a compagnie, les guatre postillons ayant
mprademment  retiré culottes de
culr trouvalent impossible maintenant de
savaient comment falre

leurs

les remttre et ne
poar improviser un systéme quelcongiie
i'"équitation pour reprendre leur voyage
a la maison

Ceel semble suggbrer ou blen que les

oulottes étalent trop étroites, ou bien
quun tannage médiocre n'était pas in-
connu méme il y a cent ans. A 'épogque

actuedle i1 y a une demande pour des cu-
lottes en cuir pour les soldats et les ex-
plorateurs, et des maisons de Londres ot
de New-York emplolent régulidrement des
ouvrlers pour faire revivre ies coutumes
des anclens temps.—(Shoe and Leather
Reporter).
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procedé spécial, qui est garanti laisser les marchandises

' AGNEAU D'AUSTRALIE DESSUINTER, DANS UNE MANUFACTURE

Provre, MODERNE, SANITAIRE, Sous La

GouvERNEMENT ET U BUREAU DE Sa~TE.

Fortes, Propres, Douces et non surpassées pour

NUFACTURES POUR LE COMMERCE DE GROS PAR CHIPMAN-HOLTON KNITTING CO.
WALSH &+ CO.. Seuls Agents de Vente,

Farrs pE LaNe
Teints par notre

PRINCIPALES LIGNES DE BAS POUR JEUNES ENFANTS

Prompte Attention aux Ordres par Lettre.

Assortiment Complet Toujours en Stock.
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LES PERSPECTIVES DU VENDEUR
Par Fred. Bradford Ellsworth

La grande majorité des hommes qu!
ont embrassé la carridre de vendeur ot
qui y ont réussi, ont invariablement as.
pbuté au bas de I'échelle. Beaucoup d'en-
tre eux ont acquis de l'expérience  I'in-
térieur du magasin ou ont commencé par
des positions de moindre importance.
Toutefols la salle de stock est le mellleur
endroit pour acquérir des connalssances.
Ces hommes faisant preuve d'énergie et
de capacités ont 6té envoyés au dehors
ot ont eu vite fait de démontrer leur va-
Jeur comme vendeurs. D'autres avalent
une aptitude paturelle pour ce genre de
travall. T étalent doués d'une bonne
prestance, parlaient agréablement e,
¢lant observateurs attentifs, avaient 1'ha-
blleté de gagner la confiance, ce qui est
1a principal facteur pour réussir dans le
métier de vendeur. Les vendeurs de
cette catégorie, comme les hommes de
génie, souvent nalssent tels, mais ne se
forment pas.

Quand un vendeur & &6 A Uemplol
d'une maison de commerce pendant peu
de temps, il n'a pu que faire connals-
sance avec la clientdle résidant dans le
territoire qu'il doit couvrir, 11 se familia-
rise avec les personnes avec lesquelles
{l aura des transactions a faire. Leur
disposition d’esprit, leurs caprices de-
viennent pour lul un livre ouvert. C'est
1a que se fait voir la sclence du vendeur;
il déploie sa connaissance de la nature
humaine, et, un homme expérimenté
avouera franchement que chaque jour il
ejoute quelque chose de nouveau & T'en-
semble des connaissances qu'il a déja ac-
quises. Aprds avolr consacré un certain

nombre d'années & un travail conscien-

cieux et pénible, sa position est générale-
ment assurée et il devient indispensable
4 la maison qu'il représente. Ses rela
lons commerciales valent des milliers de
dollars pour elle, et une maison de com-
werce progressive, non imbue d'idées ar-
riérées, reconnait cette valeur. BElle sait
aue les transactions par correspondance
sont une chose du passé. 81 vous avez
quelque chose & vendre, allez voir ceux
qui peuvent acheter votre marchandise et
parlez-leur. Le vendeur eait fort bien
qu'avant qu'il solt longtemps il sera pres-
que dans I'impossibilité de travailler,

Quelles sont alors ses perspectives
d'avenir?

Quand je parle d'incapacité de travail,
cela peut sembler étrange A beaucoup de
vendeurs, et certalns d'entre eux pe-
wvent faire exception A la régle. Dix on
quinze années de voyages ne rajeunissent
pas un homme, ¢

Un vendeur qui a représenté avec suc-
cbs sa maison et a consacré les meil-
leures années de sa vied cette profession
n'est-it pas justifié d'espérer une compen:

TISSUS ET N UTES
pensation autre que le simple salaire qu'il
gagne? N'atdl pas droit A étre intéressé
aux affaires de la malson qu'il repré-
sente? Doitdl considérer comme chose
convenue que ses services ont été suf-
fisamment rémunérée et que c'est tout
ce & quoi il peut g'attendire? J'ai dis-
cuté cette question avec un grand nom-
Lre des meilleurs hommes d'affaires et
non seulement avec Jes maisons qui em-
ploient des commis voyageurs, mais aus-
avec des voyageurs, C'est un sujet au-
quel tous sont d'accord A donner une im-
portance vitale.

Les maisons A lesprit large et libéral
crolent qu'un vendeur représente la force
motrice d'un commerce et que leur suc-
ces est A0 en grande partie & ses efforts.
Beaucoup de patrons se rendent compte
gt'un vendeur qui est resté dans leur
maison un certain nombre d'années, a
créé entre eux et lul des relations autres
que celles qui existent ordinairement
entre employeur et employé. lls sentent
qu'il est un des leurs. Dans les circons
tances actuelles, beaucoup de maisons
intéressent leurs vendeurs & leur com-
merce.

Non seulement elles leur donnent un
lutérét, mais elles augmentent chaque
onnée leur part d'actions ou, dans cer-
tains cas, leur vendent leur fonds. Elles
leur donnent méme un pourcentage des
profits nets. Une telle manidre de faire
est sage, juste et dénote un jugement
sain en affaires. Ces malsons améliorent
alnel la situation financidre du vendeur
ot créent entre elles et Jul un lien plus
étrolt. Blles agissent ainsl pour des rai-
sons commerciales et aussi parce qu'el-
Jeg ont A coeur lintérét du vendeur et
Iui veulent du bien,

Je connais beaucoup de vendeurs qui
cnt des intéréts sérieux dans les affaires
des i qu'ils rep tent et aul
sont réellement indépendants, Leurs pa-
trons les ont appréciés et se sont parfal-
tement rendu compte de la part qu'i's
ont prise A I'édification de leur commer
ce et A leur succds.

Ces patrons ont reconnu le falt que,
idt ou tard, leur propre utilité commer-
clale serait terminée, qu'ils ne pourralent
plus assumer la responsabilité inhérente
A la direction d'une maison de commer-
ce. T8 se sont sentis satisfaits que des
hommes qui avaient fait leur position
chez eux et en qui ils pouvaient avolr
toute confiance, prissent cette responsa-
bilité A leur place. Un jour qu'un ven-
deur demandait A ses patrons g'{ls avalent
I'intention de l'intéresser aux affaires,
{entendis un des membres de cette mai-
son de commerce dire que son assoclt
frait une injustice 3 sa famille en accor-
dant au ce qu'il @ dait

'étalt la chose la plus absurde et
moins rationnelle quon pat dire. 8I
cette déclaration avait quelque poids,
des milllers d’hommes qui vivent aujour-

a'hul dans 'abondance et le luxe gerajent
réduils A un salaire; Dbeaucoup de mal-
sons de commerce n'auraient jamais ex-
sté.

Une des plus grandes erreurs faites
wbamcmwdemhonloﬂdcuu|
reconnajtre le travail fait par leurs ven-
deurs. Une lettre aimable écrite  de
temps & autre ne fait de mal A personna.
Traitez blen vos vendeurs dés le début.
Quand un vendeur se trouve obligé de
demander une augmentation de salaire
A laquelle il a droit, cela indigue une pau-
vre direction des affaires ot c’est une
humillation pour le vendeur. S8i un ven-
deur est forcé de dire qu'il se verra
obligé d’abandonner sa position, A molns
qu'on ne lui accorde une augmentation
de salaire ou qu'on ne l'intéresse aux af-
faires, ce fait ne parle pas en taveur de
1a malson qui prétend faire bonne figure
dans Je monde commercial. Un vendeur
mal rétribué est généralement un mau-
valg vendeur, un homme dispendieux.
('est une économie en fin de compte que
de blen rétribuer les services d'un ven-
deur. Une dépense de quelques cental-
nes ou quelgues milllers de dollars ne
doit pas &tre une consldération quand 1l
s'agit d'engager un bon vendeur.

Unqmutknvlwoupouquuﬂ
g'agit d'intéresser un vendeur aux affal-
res: Quelle influence cela auratdl sur
les affaires? 11 y a des hommes avares
qui hésitent dans la crainte de ne pas
avolr sous leur contrdle tout leur com-
merce. Cela indique leur manque de
confiance en leurs associés. Quaid un
homme est agité de tels sentiments, il
seralt de son intérét et de celui de la
maison dont il fait partie d’abandonner
les affaires.

Qu'il y ait peu oun beaucoup de ven-
deurs employés, cela ne fait pas la moin-
dre différence. On peut leur donner une
part des affaires et la maison peut se
réserver le drolt de la racheter au cas
ot les vendeurs désirent se séparer d'el-
le, ce qul est douteux. La malson peut,
sl elle juge & propos, se réserver le droit
de vote dans ce cas. De telles méthodes
gont rarement employées. L'harmonie et
I'équilibre des Intéréts sont les polints
les plus importants pour faire réussir un
commerce, et des relations commer-
clales agréables ne peuvent exister que
1a ol il y a inclination des deux cOtés A
maintenir un bon accord.

les alpagas, mohains et sicillens por-
tant Ja marque " Bureka" ne sont ven-
dueélqm par la maison Alphonse Racine
el e.

Il y a une limite & la somme totale de
travall que vous pouvez donner. Ne
croyez pas que Vous puissiez ajouter
beaucoup & cette somme en travaillant
la nuit et le dimanche,
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“Avis Spécial”

Liquidation de Cotonnades.

Nous liquidons les Cotonnades Domestiques, telles que Cotons Blancs et
Gris, Cotons pour Draps de Lit, Cotons pour Oreillers, Draps et Taies d'Oreillers,
Cotons 4 Matelas, Denims, Cotonnades, Cotons pour Chemises, etc., et Sous-
Vétements pour Hommes.

La balance de ces lignes doit étre vendue pendant le mois de Novembre.

Voyez les échantillons de nos voyageurs, ou visitez le magasin pour avoir
des prix bas spéciaux.

Attractions de Novembre

En raison de notre inventaire 4 la fin de ce mois, nous désirons vivement liqui-
der beaucoup de lignes dépareillées. Ceci vous offre 'occasion d’obtenir des marchandises
de saison, avec une économie marquée.

Lignes Spéciales pour le Commerce de Noél. Demandez les échantillons de
Mouchoirs en Soie & détailler & partir de 1oc.

H 80—-Pois brodés. 947, 949, 950, 951—Mouchoirs & por-

H 81-Bord brodé, festonné et a our- trait, & détailler & partir de 2
let & jour, pour 5 cents.

H 83-Bord brodé et ourlé i jour. 1503 -Mouchoirs & devise A détail-

H 87-Ourlet A jour. ler & be.

H 88 -Ourlet A jour, barres croisées. J 21—-Mouchoirs A bordure de fantai-

H 98—Bord brodé, festonné. sie, & détailler A 5e.

Un grand assortiment d'Ouvrages Japonais A Fils Tirés, Doilies en Cluny, Mousse-
line et Battenburg, Dessus d'Oreillers et Traversins.

Nous consacrerons notre attention a faire des autres départements des leaders dans leurs
lignes respectives, c’est-d-dire: Etoffes a Robes, Soieries, Toiles, Doublures, Tissus Lavables
et toutes les marchandises en piéces employées pour les Vétements de Dames, Dentelles,
Broderies, Gants, Bonneterie, Sous-Vétements, Articles de Tablettes, Marchandises de
Fantaisie et Bimbeloterie.

Brophy - Cains, Limited.

Carré Victoria = Montréal.

Nouveautés en Gros. Prompts Expéditeurs.
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ARTICLES DE COU POUR DAMES

Depuis introduction de cetie Hgne \C
pouveantés dans le comime ree, il y a eingq
ou six ans, on 0’y avait pas encore T€

marqué une aussl g ande activite Les

Col stock Gibson en net avec effet de pélerine.
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cou, les conditions ne peuvent absolu
ment pas s'améliorer En vérité, elles
jeveindront pires tout probablement Les
maisons qu désirent maintenir des as
sortiments feront bien de donner des

Avant tout, n'annuiez

ordres d'avance

Rhys D. Fairbairn & Co.

établis

tacture des articles de cou sont tout

ements qui se livrent A la manu

bonmemoent €nd ombrés d'ouvrage et sont
en arridre de plusieurs semaines dans

Jeurs livralsons. Beaucoup de marchar

menacent d'annuler des of ires; mals

Collerette en ruban plissé, finie par
Rhys D. Fairbairn & Co.

cette mesure est prise, cela signifiera
tout bonnement que les marchandiszes
iront dans quelque autre maison qui at
tend son tour de livraison, Comme les
mois qui vont venir sont le temps de 1a
récolte en ce qui concerne les articles de

pas vos comman Jes, CAr vous ne feriez
qu'alder quelque autre malson & obtenir
des marchandises, en aglssant ainsi. Des
rapports de ventes étonnantes font res
sortir le fait que cetbe saison est une des
meilleures qu'il y ait eu pour les articles

occupés. Les genres gont établis et avec
une telle demande pour les marchandises
qui se trouvent entre les mains des as
tailants, il n'est pas probable que quel
que chose d particuliérement nouveal
soit produit pendant quelque temps et |
y & quelques cols qui n'ont pas l'effet
Gibeon de quelque manidre qu'il puisse
etre produit

Les ruches sont une forte caraoctéristi
que du commerce €l les détaillants ren-
dent compte que la gquantité de ces col 8
qui a 6té vendue est absolument phéno
ménale. Les ruches trds larges sont les
forts articles de vente et guelques-unes
qu'clles
Jue tous

le ces ruches sont sl chargée
font 1'effet d‘une collerette Pre
leg cols sort garnis d'une ruche, méme

les cols uns cont finis avec cet orne
ment Un grand nombre de cols ont
maintenant une ruche en haut et en bas

(est 1A gue les nouveautés se déve
loppent et la nouvelie mode consiste A
faire le plissé plu ge en avant dans

les cols élevés

Beaucoup de ces oofs
gont carrés mals quelques-uns sont pres
que des jabots en miniature

Des collerettes en chiffon, en tulle
ete., se vendent beaucoup et la demande
gemble augmenter constamment, 11 y &
deux types distincts de ces articles. L'un
est fait entidrement de tulie ou de chif
fon et l'autre a une pande de velours ou
de quelque matidre de fantaisie avec une
ruche pesante a chague bord

Les cravates Directoire gagnent du ter-
rain. On les fait en corde, en bandes
étroites dorées et en ruban, ¢én¢m10mem
attachés en un noeud avec glands dorés
suspendus auy extrémités

Avec l'exhibition des blouses, tailleur
pour Vautomne, une demande cro: ssant®
g'est vroduite pour les cols durs en toile
A effets brodés, Ces cols sont portés

L

/

une ruche.

Collerette” en chiffon avec bordure en couleur, finie par

un noeud en arrigre.~Rhys D. Fairbairn & Co.

de cou, depuis quelque temps; en effet
quelques manufacturiers rapportent que
les affaires jusqu'd date ont 666 les plus
fortes qu'ils alent jamais faites. La sal-
son du détall s'est bien ouverte et les
départements d'articles de cou sont trds

avec les cravates Directoire trés en fa
veur, ou avec un petit noeud en dentelle
ou en net. Ls cols durs, toutefois, . ne
sont qu'en minorité, les cols Gibson et
les cols A bandes avec une forte ruche
au bord supérieur étant le genre prinei-
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Specialites
de NOEL

en Articles de Cou %

et Ceintures pour X
Dames. 3

Surveillez la Mode. C'est une -
des plus grandes influences au M
monde. o
«Les Cols et Ceintures de fantai- a8

sie offrent une grande opportunité
pour l'étalage d’articles gracieux et
élégants, et c'est notre but et notre
Spécialité de maintenirle marchand
renseigné et de présenter les parti-
cularités les plus nouvelles dans
cette ligne.

Nous demandons spécialement
avx marchands qui comptent sur
nous pour leur approvisionnement
de Noel en Articles de Cou et Cein-
tures de fantaisie, de donner leurs
ordres de bonne heure et d'éviter
du désappointement.

Cette année est une forte année. G
i ====] A8
Ladies' Uhear Limited. Al
64 Wellington St., Wiestos Toronto.
C. A, Cunnigham,

Représentant Provincial

E. LATTAU,

Représen‘ant pour Montréal et Québec - .

16 Avenue McGill College, Montréal
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pal. Presque toutes les blouses en net
oa en chiffon que l'on voit maintenant
ont la cravate Directore comme garn!
ture de con. Les cravalis en brald do
o6 ou en corde étant purlixulién-nu-nt en
évidence

Les articles de cou en d¢ ntelle Irlan
daise baby, en guipure, etc., gagnent ra-
pidement la faveur publigue et promet
tent de se verdre mieux A mesure que
la salscn avancera

MARCHE DES SOIES ET SOIERIES

Lyon, le 15 octobre 1908.

Notre marché de I'étoffe continue &
recevoir les visites de beaucoup d'ache-
teurs, et depuis notre dernier “Bulletin”,
Jes transactions sont devenues plus im-
portantes dans tous les genres désignés
dans notre analyse; mais les demandes
ge montrent particulidrement empressées
en faveur du satin Liberty de la Mous-
Qellne (belle qualité), du Crépe de Chine,
du Crépe lisse et des tissus cotelés,

Sur le marché ¢ la matidre premidre,
on remargue une plus grande fermeté de
la part des détenteurs, et, sur de meilleu-
res nouvelles de Yokohama, il s'est fait
quelques transactions & des prix mieux
goutenus. A Canton, comme A Shanghai
Jes cours restent stationnaires malgré
quelques achats

Dans les usines de tissage mécanique,
Je travail a beaucoup gagné en animation
depuis le mois dernier, et de nombreux
ordres nouveaux, principalement en
mousseline torsion, de méme qu'en divers
tissus nouveautés teints en piéce, ont
permis de remettre en marche, la plu-
part des métiers qui demeuraient encore
inactifs

Pour le pongée uni (chaine grége tra-
mé schappe, en 51/564 centimétres Ju-
melle), et la Taffetaline (chaine grége
tramé coton, dans les gros comptes & 1
et 4 2 fils doubles), la fabrication est
toujours des plus restreintes, et ces tis-
sus n'occupent plus qu'un outillage mé-
canique de trés faible importance.

La doublure teinte en pidee (chaine
grége tramé coton, en satin, sergé, aus-
tria, polonaise, largeurs 41/46 et 51 i)
centimdtres Jumelle) n'a pas encore adop-
té une allure aussi décidée qu'on pour-
rait le souhaiter; néanmoins, il n'y a
pas & noter une nouvelle décroissance
dans sa fabrication qui s'est maintenue
au méme niveau qu'au jour od a été pu-
blié notre précédent compte rendu.

Le satin Liberty (chaine grége tramé
schappe, en 51/54 centimétres Jumelle ou
lisidres fixes), profitant des faveurs de
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la mode, & grandement élargi sa place
au tissage, et met en activité beaucoup
de métiers laissés vacants par d'autres
étoffes

Le crépe de Chine (chaine sole ou
chaine schappe, largeurs 110 et 120 cen-
timétres), en diverses armures nouveau-
tés (dans les belles qualités) bénéficie
d'une demande de plus en plus empres-
sée, et l'outillage mécanique affecté i la
production de ce genre d'étoffe est en-
tierement occupé.

La mousseline sole (chaine torsion tra-
mé torsion) a franchement accentué son
mouvement de reprise, en ces dernidres
semaines; l'affluence des ordres a néces:
gité I'emploi de presque tous les métiers
naguére au service de ce tissu et dont le
!nlwllnnm;uu-nl avait 6té suspendu. La
mousseline brillante (chaine grége tra-
mé torsion ou chaine grége tramé grége)
a pu également recueilliv des demandes
nouvelles qui- vont sans doute se multi-
plier.

L'Echarpe (largeyrs 60 et 1207 centi-
métres, longueurs de 2 & 3 métres), avec
encadrement par la chafne et par la tra-
me, se tisse grandement en mousseline,
crépe de Chine, radium, etc, et a pris
possession d'un bon nombre de métiers.

Le volle uni (chaine grenadine tramé
grenadine) se maintient au tissage dans
les mémes conditions que Je mois passé,
et poursuit régulidrement sa fabrication.

La préférence de la consommation pour
Jes tissus teints en piéce met en mauvai-
se posture 1'étoffe unie de sole pure tein-
te en flotte: (taffetas cult, armures di-
verses), et il en résulte que, les établis-
sements de tissage mécanique spéciale-
ment outillés pour fabriquer ce genre ont
da suspendre la marche d'une grande
partie de leurs métiers.

En tussor et shantung Iyonnais (chal-
ne Doupion tramé Doupion, laine et tus-
sah), les commissions sont devenues ra-
res, et la fabrication se soutient diffici-
lement. Toutefois, on estime que cette
situation n'est gue passagére, et que ces
étoffes ne tarderont pas A affirmer de
nouveau leur vitalité.

La vente demeure trds calme concer-
nant V'étoffe pour parapluie, et le peu
d'empressement que mettent les maisons
d'achat A donner leurs ordres s'explique
aisément par la température de cette sai-
gon d'automne qui est pareille & celle des
plus beaux jours de 1'été.

L'ombrelle nouveauté n'a pas encore
obtenu de suffisants résultats & la suite
des échantillons soumis aux acheteurs.
La saison de 1908 laissera de gros stocks
de marchandise invendue, et les commis-
sions pour le printemps de 1909 en se-
ront d'autant amoindries.

En ce qui concerne le velours mécani-
que, poil soie ou poil schappe, les livrai-
sons de commissions suivent leurs cours
régulier, et les demandes de réassorti-
ments, en noir et couleur, sont assez

nombreuses, soit en uni, soit en gaufré
(pour mode et garniture). Le velours
souple dit chiffon (pour robe) semble
plutét en reprise dans toutes les nuances
sombres: taupe, canard, bleu foneé, aca-
jou, prunelle.

Les fagonnés donnent des signes de ré
veil dans tous les genres, depuis cette
dernidre’ quinzaine, En teint en pléce
(chaine grége tramé grége, schappe, lai-
ne ou coton, larticle Liberty fagonné
(chaine grége tramé scappe), ainsi que
le faognné (chaine grége tramé trame,
soie 6crue), en belle qualité, marquent
leur début de saison en prenant & leur
service un certain nombre de métiers, et
le damas (chaine grége tramé coton sur
fuseaux, dans les gros comptes, a motivé
le placement de beaucoup d'ordres qui
ont eu pour effet de relever un peu les
prix de fagon. Quant A la bengalinette
(article chinois), on laisse espérer, pour
un temps prochain, de fortes commis-
sions, Dans le genre (chaine cuit tramé
cuit), la nouveauté alimente un bon nom-
bre de métiers &'2 et & 3 lats. Pour le
Foulard au carré et le Chale soie & fran.
ges, les ordres s¢ succddent sans inter
ruption et exigent une grande produc-
tion, Léarticle du Levant (tramé or ou

'urumm reprend sa place dans les usines

et les métiers pour ce gemre sont méme
assez  recherchés. La moirette (chaine
coton tramé coton) est moins bien parta-
gée, et sa fabrication n'est pas sortie de
son état de langueur.

A Lyon, dans les petits ateliers de tis-
sage mécanique ou 4 la main, la quantk
16 des métiers en activité, est, A peu prés,
Ja méme que le mois dernier, et si la pro-
duction a cessé pour quelques étoffes ar-
rivées au terme de leurs commissions,
elle a pris une extension plus grande con-
cernant certains articles patronnés par
la mode. Pour le moment, les ordres en
cours d'exéeution portent sur les tissus
sulvants: armures, noir ou couleur; &3
telés (chaine sole tramé laine et soie) en
55 et 1 centimétres; peluche cOtelée
(chaine soie tramé coton, poil schappe),
en écru ou teint en flotte, largeur 65 cens
timdtres; fagonné fond armure pour col-
cravate; 6toffe pour col-cravate nouveaw
té; foulard an carré; pente et volants
brochés or et couleur, sur fond satin et
faille en 90 centimétres; cachemirienné
2 Jats (chaine coton tramé sole et dorure)
pour l'exportation (en sensible augmen-
tation); fagonnés chalne soie tramé lai-
ne (petits motifs, largeur b4 centimétres
pour robe; cotelé faconné, largeurs 54 et
80 centimétres.

A la Campagne, la rentrée du person-
nel ouvrier dans les ateliers A bras est
encore retardée par la prolongation des
jours de beau temps propices aux ven-
danges, et la production est trds faible
dans tous les tissus en travail: armures
diverses (chatne cuit tramé cuit) A fin
de commissions; rubans chaine grége
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Achat de Sous-Vétements de Printemps

Nous présentons ici notre nouveau Sous-
Vétement & mailles “Zimmerknit” pour I'été, en
corps ct calegons allant jusquau genou. Ce
gera un fort article de vente la saison prochaine
et le marchand de détail avisé insistera pour que
son marchand de gros lui montre des échantillons
de cette ligne.

(e vétement est maintenant offert au Com-
merce Canadien pour la premiere fois dans I'assor-
timent d’un manufacturier canadien. Ses qualités
particulicrement distinctes de fraicheur, de con-
fort et d'ajustage aisé¢ feront immédiatement
impression sur les clients de la meilleure classe.

Avee le Sous-Vétement “Zimmerknit,” vous
pouvez créér un commerce durable. Le Sous-
Vétement “Zimmerknit” est la sorte de sous-
vétement au sujet de laquelle vous pouvez avoir

un enthousiasme honnéte, et cela n'est-il pas
Nouveau Sous-Vétement . S8 ¥ 2
e St se. digne de considération

'assortiment *Zimmerknit” comprend aussi des Sous-
Vétements en Balbriggan, en Lisle, en Silkette, en Cachemire et
en Mérinos pour hommes.  Un hon article de vente pour vous
sera le nouveau Sous-Vétement en Balbriggan décolleté pour
dames. Egalement toutes les lignes réguliéres “Zimmerknit.”

Tous les marchands de gros Canadiens tiennent
« Zimmerknit.” Demandez a voir des échantillons.

Zimmerman Manufacturing Co.

Hamilton - Ontario

*
*
*
*
»*
1%
H
»
:
*
E
E
.
*
*
.
o
5
.
.
*
3
.
*
*
e
*
*
*
E
o
£
*
*
#*
#*
*
*
:
*
»*
*
*
+#
»
*
»*
3

‘*i*#l*##itiii#i*i*#il####*l**#*ﬁl#l*#ﬁ*‘




tramé coton) ; crépe de Chine chaine sole
(dans les gros comptes; pékin satin et
erépe ou satin et taffetas; cotelés. Ce-
pendant, dans ces derniers articles (cd-
telés de tous genres,) cristal, ottoman,
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(spanish) est trés en VOgUe; les stocks
sont enlevés rapidement, et il se place
des commissions importantes. On eroit

que le Satin Liberty uni, faconné, {mpri-
mé, ainsi que le shantung geront parmi

ete, la fabrique dispose de
nombreuses qui pourraient alimenter une
grande partie des métiers qui ont cesst
de battre.

En résumé, & l'exception de ce qui re-
garde le taffetas cuit, qui, pour 'instant,
a cessé de plaire 2 la consommation, la
marche du tissage a fait, depuis le mois
dernier, de sensibles progrés pour la plu-
part des autres 6toffes, La mousseline
gole a réoccupé la presque totalité de son
ancien outillage mécanique; divers arti-
cles teints en pidce, au premier rang des-
quels se place le satin Liberty, ont no-
tablement agrandi leur production, en
méme temps que les faconnés de tous
genres ont pu garnir de nouveau la plus
grande partie des métiers dans les usi-
nes de la région Iyonnaise gui ont con-
servé la spéclalité de cette fabrication.

A Londres, le succés ininterrompu de

" IExposition franco-britannique favorise
la venle des magasins de étall, mais,
dans les maisons de gros de la cité, l'en-
train fait, jusqud mrést'nl.dé(wt La mo-
de ne désigne encore aucun article de
fond pour remplacer le taffetas qui reste
délaissé. Les représentants de plusieurs
maisons anglaises qui ont récemment par-
couru la place de Lyon, y ont fait des af-
faires, principalement dans les tissus sui-
vants: satin merveilleux (chaine cuit
tramé cull: et armures similaires, lar
gewrs G4 centimétres (en stock), le tou
en noir; ecristal, ottoman, cotelé cuit
(chaine sole tramé laine et sole), noir
ou couleur, en 70 et 80 centimétres pour
confection, prlnéipﬂlemeut en noir; cote-
16 tramé coton, dans la largeur de 45/48
centim@tres, en coulear (pour mode) ; ces
mémes articles se font également dans
le genre teint en pidces. A la suite du
cOtelé, la fabrique obtient quelques com-
missions en bengaline couleur (teinte en
flotte ou teinte en piéce), ainsi qu'en
messaline trés souple. Le satin Liberty
est encore l'article qui se commet le plus
grandement, et dont la production est in-
suffisante pour donner satisfaction &
toutes les demandes en uni, noir ou cou-
Jeur, largeurs 55 et 110 centimdtres. Le
drap cachemire et diverses armures de
belle qualité (chaine schappe tramé tor-
sion) en teint en pidce, largeurs 110 et
120 centimétres, sont toujours I'objet de
commissions assez nombreuses. La mous-
seline sole regagne peu A& peu de meil-
leurs prix et le crépe de Chine se main-
tient en bonne demande. Les tulles pour

obes et confection ,de méme que pour
voilettes, subissent un temps d'arrét mo-
mentané, La polonaise 90 et 110 centi-
métres et la taffetaline 55 centimdtres
continuent & donner lieu & quelques ven-
tes (pour doublure). L'écharpe dentelle

i les prinel articles de bonne vente
pour le pr ps et 1'é6té pr
A New-York, les affaires ont gagné

une certaine animation, principalement
dans les soieries indigénes. La fabri-
que américaine fait de grands progrés
dans tous les tissus, aussi bien en cuit
qu'enteint en pidce. La presque totali-

et

nouveauté toute réeente, on peut signa-
Jer la robe imprimée au carré, sur Twill
ou autre armure brillante, largeurs 180
et 200 centimétres. Les cotelés, aprds
avoir traversé une période d'incertitude
au sujet du sort qui pouvait leur étre ré-
servé, motivent maintenant des commis-
sions d'assez longue haleine.

En somme, les affaires en soleries ont
pris une tournure plul'ut\-fliunte que
par le passé; les maisons d'achat se mon-
trent plus résolues, et leurs opérations
vont, sans doute, acquérir une importan-

td de ses nombreux metiers i

est en pleine activité pour tisser les gen-
res messaline et cotelé (en cuit), ainsi
que les sergés et satins teints en pléce
(chaine grége tramé coton), en 92 centi-
meétres pour doublure; et la rapidité de
la production américaine peut faire crain-
dre gue d'icl & quelques mols, le marché
ne soit surchargé de marchandise fabri-
quée. Bn soleries de provenance lyon
naise, 11 se fait des transactions dans les
tissus ci-aprés: mousseline, surtout pour
ruchés; tulle, cotelé nolr ou couleur (chai-
ne soie tramé laine et soie) en 70 et 80
centimeétres), pour confection; eristal
couleur (chaine soie tramé coton), en
45/48 centimétres pour mode; cachemi-
rienne en 51 centimdtres (chaine coton
tramé sole et métal or ou argent; les i
vraisons de ce dernier article regoivent
un trés bon accueil. Le satin Liberty,
uni noir ou couleur, en 110 et 120 centi-
métres est toujours en grande demande,
ainsi que certaines armures teintes en
piéce (chaine sole ou chaine schappe)
souples et tombautes, en noir ou cou-
Jeur, largeurs 110 et 120 centimétres.
L/incertitude qui se produit au sujet du
résultat de 1'élection présidentielle Qu.
aura lieu le 3 novembre prochain contri-
bue & faire ajourner la remise des com-
missions jusqu'd cette date. On pense
généralement que Je satin Liberty uni,
tagonné, imprimé, en 105, 110 et 120 cen-
timétres, 1' impression directe sur tissus
de sole souples et légers Aainsi que les
shantungs, se partageront les faveurs de
la mode lors des ventes du printemps
1909,

A Paris, les maisons de nouveautés ont
réalisé un tres notable chiffre d'affaires,
et lors de leur mise en vente des tissus
pour la saison d'hiver, qui a eu lieu le
5 de ce mois ,les soleries ont été trés ap-
préciées. A cette occasion, ces magasins
avaient acquis des lots de taffetas cuit
dans 'intention de contribuer & faire re-
naitre le goQt de ce genre d'étoffe. Les
maisons de gros continuent & transmettre
des ordres nombreux mais tououjrs par
petites quantités, principalement dans les
tissus souples parmi lesquels domine le
satin Liberty. La paillette et le- mer-
veilleuv, en toutes nuances, ont déja pro
duit d'importantes commissions. Le fou-
lard, pour robe (genre Twill), avec im-
pression, est trés demandé, et, comme

ce g te, & la condition, toutefols,
que la palx européenne ne soit pas trou-
plée.—(Le Moniteur du Tissage Mécani-
que des Soleries).

LA SITUATION SERICICOLE EN
ITALIE

Diverses rumeurs se répandent dans
la presse italienne et étrangére au sujet
d'un chomage partiel des filateurs de
sole de la région lombarde. Ces rumeurs
reviennent périodiquement chaque an-
née; l'industrie séricicole n'est jamals
sans embarras d'une nature ou de l'au-
tre. Elles n'emp t pas les
de s'approvisionner en cocons au mieux
de leurs intéréts. -

Actuellement, les tisseurs italiens et
Jombards travaillent au plein; leur pro-
duction s'absorbe sans difficulté et ils
attendent méme un brillant relévement
du marché t que la
présidentielle américaine est terminée.
Les filateurs sont dans ume situation
moins bonne. Le raffermissement des
cours de la soie brute n'est-il pas un in
dice d'activité ,lndultrlelle plutét qu'un
signe de faiblesse?

LA DESTINATION DU COTON EXPOR-
TE D'EGYPTE

Falsant suite & nos Indications préeéd-
dentes sur 1'importance de la récolte co-
tonnidre égyptienne, nous sOMINEs en me-
sure d'indiguer, dans le tableau ci-joint,
les destinationa cumultatives des quan-
tités exportées du ler septembre 1907 au
81 aoft 1908:

Balles
7.66 Kantars

Angleterre et Amérique . . . 632,064
Allemagne et Autr.-Hongrie . 113,017
France et HEspagne . . 96,220
Italie et Suvisse . . 69,237
Russ! A 65918
Indes et Japon { e v BN
Autres pays . . .+ - 10,199
Total . . . . . . .« 908,360

Rappelons que le kantar équivant ap-
proximativement & $8.84 livrea. On voit,
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Matthews, Towers & Company.

Mhontreal, . Canada.

| ] QUARTIERS GENERAUX [ _ il

L0 Ped e ey

Toutes

Toutes
Sortes
d’Articles
pour

Sortes

d’Articles
pour

Hommes Hommes

DRNEIPNERINER HOSIERY- UNDERWEAR L ) AL A e AV

et vous aurez besoin de réassortir vos grandeurs et modeles. Pour le faire, n'atten-
dez pas trop tard, car motre propre stock se vend trés rapidement. Notre stock
contient les qualités les plus belles d’articles pour hommes et un assortiment splen-

q VEC la venue du froid, les stocks d'articles pour hommes devraient bien se vendre

de de ces mémes articles. Nos amis auront avantage a venir nous voir lorsqu'ils
m seront en ville ou & nous envoyer par la poste une liste de ce dont ils ont besoin.
Notre représentant, M. Delisle, est maintenant en route avec des échantillons pour

livraison immédiate et livraison au printemps et ces échantillons sont considérés comme la
collection la plus attrayante que nons ayons déja produite.

Rappelez-vous que nous sommes dans le commerce des articles pour hommes depuis les
dix-huit dernidres années et que nous sommes les plus forts marchands d’articles pour hom-
mes an Canada.

Attendez un de nos dix représentants, ou bien écrivez-nous pour avoir nos prix. Vos
ordres par lettre recevront une attention prompte et soigneuse.

Adatthews, Towers & Company.

dontreal, . Canada.
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par les chiffres précédents, que ia Gran-
de-Bretagne et les Btats-Unis absorbent
la majeure partie des cotons égyptiens.
Les Btats-Unis prennent sur les exporta-
tions précitées prés de 532,000 balles.

L'INDUSTRIE COTONNIERE

La situation cotpnnidre continue d'étre
anormale, Elle esl mauvaise dans le
Roya,unu--l'nl, médioere aux Btats-Unis,
moyenne en Fravce el au Camada.

Blle varle, en Allemagne, suivant €8s
pégilons et les pays Réunie 1'autre jour
A Stuttgart, dans la capitale wurtem:
bourgeolse, 1'assoc jation des industriels
cotonnlers de I'Allemagne du Sud a 48
cidé de continuer jusqu'a la fin de l'am-
née A observer la péduction de 11 pour
cent e la production, Jes conditions de
prix n'étant pas satisfaisantes.

Les flatears russ®s souffrent d'un
&gal malaise Incapables de vendre leur
production & l'intérieur, les filateurs de
Lodz ont constitué un cartel d'exporta-
tion qui s'appréte a conquérir les mar
chés du dehors déja suffisamment mor
dés de produits entidrement et partielle-
ment ouvrés. Des tentatives de méme
nature ont échoué les années préoéden-
tes, lorsque la vente étalt moins diffi-
clle et la rivalité moing acerbe.

R

LA RECOLTE DU CHANVRE EN
RUSSIE

Le gouvernement russe vient de faire
connaitre les évaluations définitives de
da vécolte de chanvre. Celles<ci ne com-
prennent pas jes gouvernements de Vil
nay, de Witebaks, de Wologda et de Wjat-
ka, dont les emblavements g'étalent €éle-
vés en 1907 & 184.46, desslatines (la des-
slatine a. en chiffres ronds, 2,726 acres).
Les emblavements ont atteint, pour le
reste de la Russle, 540,027 desslatines,

contre 654,060 dessiatines en 1907,
La récolte est évaluée 2 15,112,078
pouds de livres, soit 531,945,145 1bs.;

elle était, I'an dernier de 24,226,739 pouds
solt 852,781,212 livres. le recul en su-
perficie et en rendement brut est dd au
fléchissement des prix survenu au cours
de la dernidre saison.

Dans les Provinces Baltiques, les plan-
tes fourragéres ont accaparé le terrain
auparavant sservé A la culture du chan-
yvre. Blen que le recul du rendement
foive avoir un effet restrictit sur l'offre
des producteurs, ceuxcl ont perdu tout
espoir en un prochain relevement des
cours.

1l est dés fort probable que les émbla-
vements de l'exercice prochaln continua-
ront leur marche progressive. Les agri-
culteurs se désintéressent de plus en
plus de la culture du chanvre.

TISSUS ET NOUVEAUTES

Les marchés Cotonnters, dit ia Rédor-
me Bconomique, sont toujours assez in-
stables et finalement sans changement
appréciable dans les COurs. Lo clan haus
sler de Wall Street est revenu A la
charge & New-York, mais le mouvement
de la récolte bat précisément son plein
en ce moment, de gorte qu'en ralson de
1'impression causée par 'énormité des
recettes, les résultats obtenus jusqu'ici
sont A peu prés nuls. Du cové anglals 1
ne s'est encore rien produit de décisif ;
mals on espere que les pounpariers ont
assez de chances d'aboutir. Comme tou-
jours, lés fortes receties aux ports ont
rendu quelque actualité aux larges estl-
mations de récolte; cellesel n'en Testent
pas moirs tré ediscutées, pour le Texas
notamment, on réduit de 500,000 balles
1e chiffre de 4 millions de balles formulé
au début de la campagne. Les planteurs
se préoccupent peu, au gurplua de tout
co que 'on écrit sur Jétendue présumée
de la production; déja t aliégée,

“Le grand chapesu u'est pas abandon-
né. Sewlement, veicl Thiver. Le grand
chapean serait génant dans uve volture.
Deux dames dans une eeule voiture a'y
pourraient tenir avec un grand chapeau.
On fera, cet hiver, des toques en fourru-
re, en renard argenté, en renard blanc.
La togue sera trés petite et rabattue sut
le front comme la vigiere d'un casque.
La comparaison avec le casque est d'an-
tant plus juste que l'entrée du chapeau
n'est plus du tout petite, comme cella 8'est
toujours fait, mais de la largeur de !a
téte, sl bien que la femme en sera véri-
tablement casguée, jusqu'aux orellles. On
ne verra que trés peu la chevelure, et il
fandra Otre trés belle pour supporter ce
petit chapeau. Des plumes et des mibana
le rehausseront. Lorsqu'il sera en §&
tin, le satin ne sera pas uni comme celd
s'est fait cet éué pour les grands cha-
peaux, mais plissd.”

Bref, nous pevenrons encore le grand

fle tlenment aisément jes prix dans le
Sud et puisque, d'autre part, I'impression
générale sur les marchés A terme, est,
que les prix actuels ont & peu prés. es:
compté tout ce que l'article avait contre
Jui, le déconvert présente yraiment peu
A'mtérét désormads.

PR

LA VERITE SUR LE GRAND
CHAPEAU

On va lui -couper un peu les bords

“Petits, moyens et grands, nous en fal-
gons encore de toutes les dimensions,
nous dit Mme Céleste, directrice éminen-
te. Non, les grands chapeaux ne vont
pas digparaitre. On ne pmu,'alnsl, du
jour aw lendemain, bouleverser une mode.
1l y faut plus de temps et de la mesure.
Mais volck I'hiver. Le grand chapeau est
incommode, Le petit chapeau supporte
mieux les intempéries et se préte mieux
aux embarras du paraplule et de la vol-
ture. Ce qui se fera? Des toques de
fourrure en renard argenté on en renard
plane, et aussi la toque de plumes... Je
vous en ai déjd trop dit. Ce sera ravis-
sant, vous verrez. Mais le ravissant pe-
tit chapeau ne tuera pas le grand cha-
peau. C'est autre chose. Question de
caractdre, encore plus de mode. Il y a
des visages altlers auxquels il va sl bien!
Son ombre jette sur des cheveux mnoirs et
des regands brillants du mystére avec des
téndbres. Non. Le grand chapeau ne
peut pas périr.”

La directrice d'une autre grande mal-
son nous affirme & peu prés dans les mé-
mes termes:

P en feutre, mais porté par les in-
tr par les éphdes, par ces
femmes aux visages altlers, aux cheveax
noirs, & l'oell tragique dont pariait tout &
I'heure la divectrice. Mais ce seront les
rares. La foule des porters
le petite chapeau, celul & visidre de cas-
que et A large entrée, toutes, car toutes
se crolront belles et en état de suppor-
ter ce couvre-chef qui, ‘malheureusement,
chez la plupart, aura le désagrément de
ressembler tout & fait 4 un abat-jour,
abat-jour tout petit, tout mignon, mals
abat-jour.— (L' Eclaire).

LE CHAPEAU DE SOIE

Les chapeaux de sole ont été excesdl
vement populaires en Angleterre, depuis
I'année 1830, quand celui qul se couvrit
du premier chapean de sole importé de
Paris, fut mis en prison pour avoir ras-
gemblé la foule autour de lui dans
Piccadilly. La fabrication du chapeau de
sole est un art qui exige beancoup d'ha-
bileté, et les ouvriers anglais sont si ex-
perts qu'ils font des chapeaux pour 1'u-
nivers entier, Un coup d'oell jeté dans
l'ateller d'impressions de n'importe quel
manufacturier montre uue collection de
bandes de chapeaux, de doublures et
portant le rom de malsons de toutes les
parties du globe. “Aunenn gentleman ne
se vonsidére parfaitement bien mis, sans
un chapean de sole”; disait un de ces
manufacturiers, en indicant le dernier
genre onéé,  Ces chapeaux sont hauts
d'environ six pouces, cette salson, car, &
chaque saison, on constate quelque 16

gere modification & la hauteur du cha-




“ Debenhams pour les Nouveautés”

' NOUS avons l'honneur de vous informer que nos
Collections de Nouveautés pour le I’nntemps sont main-
tenant entre les mains de nos voyageurs qui saisiront la
premiére occasion de les soumcttre  votre examen. Nos
voyageurs sont aussi parfaitement au courant de tout ce
qui concerne la

Tendance
de la Mode.

Les Chapeaux sont plutot grands, de formes et de maté-
riels attrayants et seyants.

Les prix et les styles sont trés variés.

Les garnitures les plus employées seront les Fleurs,

les Rubans et les Tulles.

Les Chiffons auront beaucoup plus de vente, a cause de
‘ leur adaptation facile au nouveau genre de garnitures.

DEBENHAMS (Canada) LIMITED

TORONTO MONTREAL
Rues Bay et Wellington 18, rue Sainte-Héleéne.
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pean ou aux pords. Le Maharajah du
Nepaul falt fadre ses chapeaux & Lon
dres; leur forme est si particulidre qu'il
faut, pour les faire, préparer des boces
epécianx.  les fabricants de chapeaux
de sole font un apprentissage qui dure
sepl ans. Chacun apprend sa partie et
chague chapeau doit subir clog procé-
aés, sans )alde d'aucune mac hine, & par-
thr de a palle de coton trempée dans €
ghellac, qui forme 1a fondation du cha
peau jusqu'd son finissage brillant. Ce
gont des femmes qui finissent le cha-
pean; elles sont troés aglles avec leur al-
guiile. 1l ne faut pas moins de T00 points
fins de coature pour poser 1a calotte d'un
chapeau de sole, et autant pour mulntenir
1a bande de cuir. Dansies chapeauxles plus
Legers, la fondation est couverte de loge
perforé aussi mince que de la sole fine.
Les ouvriers les plus habiles réunissent
la couverture en peluche de sole au cOLé
avec une teile perfection, qu'il est impos
sible de trouver la jolnture quand jecha
peau est fini. A Londres, il n'y a pas
plae de six hommes du métier qui ajus
tept ces couveltuies a la fondation du
chapeau et la voe d'un de ces hommes au
travail prouve la diftioulté de sa tache.
Depuis trois ans. les ouvriers se egont
renda compte que la demande pour les
chapeaux de gole falblissait. s attri-
puent cela & 1a |mmm‘.arkh de Yautomobi-
lsme et aa fait que tant de personaes
passeat la fn de lw semaine hors de la
ville.

L'INDUSTRIE DES BOUTONS DE
PERLE AU JAPON

Lindustrie de ‘a fabrication des bou-
tons en perle au Japon augmente trés ra-
pldement. Un rapport du consul des
Btats-Unis an Japon donne des renselgne-
ments importants concernant le déve-
Joppement de 1a manufacture des bou-
tons en perle dans cet empire.

“La manufacture des boutons de perle,
ditdl, fut introduite au Japon par un Al
jemand, il y @ vingt ans environ et, de-
puls cette époque, des manufactures ont
&6 dtablies A Osaka, Hyogo, Wakayama
et dans d'autres endroits, La matidre
premidre est importée de V'inde et des
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qu'il yenudoulem\tnllell{ym et
Wakayama, trols ou quatre & Mie et deux
dams chacune des villes de Ishikawa 2t
Oita. Une manufacture, A Okayama est
consacrée A la fabrication des boutons de
pacre. La valeur des boutons exportés,
l'année dernidre, s'est dlevée A $272,000
contre $169,000 en 1906 et $74,900 en
1905.

La maison Matthews, Towers & Co.,
de Montréal, dont nos lecteurs trouve-
ront l'annonce sur une autre page, nous
dit que sur daix représentant actuel-
Jement sur la route avec le plus bel as-
sortiment de merceriés pour hommes qui
existe, regolvent un excellent accuell du
commerce de détall ; les ordres en mar-
chandises du printemps rentrent trés
bien et il y a en méme temps une trés
bonne demande de raszortiment pour les
ma:chardises d'automne et d'hiver.

A cette Apogue de l'année, un grand
nombre de hands de la ¢
ont coutume de ven'r & la ville pour com-
pléter leurs approvisionnements d hiver
ou se rassortir; nous conseillons done A
tous ces marchands qui tiennent les mer-
ceries pour hommes d° visiter la maison
Matthews, Towers & Co. on fls trouve
ront en trés grand assortiment tout ce
qul convient A ce genre de commirc:
dars des conditions trds avantageases.

NOUVEAU CUIR ARTIFICIEL

Les algues, la poussiére, le poil de cha-
yre et la mousse irlandaise forment un
composé, grice A un procédé chimique
tenu secret et qu'un chimiste de Londres,
John Campbell, prétend stre un produit
parfait que l'on peut substituer au cuir,
au caoutchouc durci, &u bois et au mar
bre. Parmi les choses pour tesquelles le
composé est bon, €€ trouvent les couver-
tures de meubles, les cadres de tableaux,
les moulures ornementales, les cloisons
en imitation de bols, les courroles pour
machines, la tapisserie, les bobines de f-
latures de coton, les tableaux de distri-
pution d'électricité, les parquets, les bal-
Jes pour jeu de golt, les plumesfontaine,
le marbre de toutes les couleurs, les échi-
quiers, lea reliures de livres et les pei-
gnes en imitation d'ivoire.

TAPIS DE CHINE
Quelqu'un & découvert que les Chinois

fles des mera du Sud. La principale des-

fabriquaient de bors tapis, et la premid-
tonation de ces taple en Angleter-

tination des est TAll et
1a France d'ol {1s sont réexportés sur d'au-
tres pays. On dit que dernierement des
ordres ont éé regus directement d'Bu-
rope par des manufacturiers. A présent,
Osaka est le centre de Vindustrie des
boutons de perle; dans cette ville il y &
plus de solxante manufactures, tandis

re

re a 6bé exhibée, Il y a quelque temps,” A
1a Renaigsance Gallery, 104 New Bond
Street. Le tissu est celul qui est com-
mun & 'Asie Centrale, Les couleurs sont
superbes—surtout dans les bleus et dans
un ton fauve clair, ressemblant A celul
que l'on rencontre rarement dans l'art

persan; mals J'ornement. est de pur style
chinols et, pour le détall, est du genre que
'on voit sur les porcelaines de Ming et
de Kanghe. On y voit des exagérations
géométriques, des papillons avec des an-
tennes et des queues stonnantes, et des
arabesques de toutes les variétés bien

connues. 11 n'est pas douteux que quel
ques-uns des spbcimens eoxhibés remon-
tent an seizidme sidcle. I est étonnant
que ces tapis atent échapps si longtemps
A T'attention du collectionneur. L'origine
de ce lot particulier n'est pas trés blen
connne, On penze que ces tapis viennent
du Thibet et on émet 1'idée qu'lls doivent
otre l'ocuvre de prétres chinois des mo-
nasteres du Thibet. La laine en ost ce”
talrement d'une qualité extraordinairve-
ment belle; mals si ces tapis sont origi-
paires du Thibet, i1 est plus probable
qu'ils sont l'oeuvre de quelque familie de
tisseurs de Bokheira, fuits captifs et em-
prisornis dans ce but spéelal. En tont
cas, 'exhibition fait ouvrir les youx aux
experts,

S

froid sera blentdt arrivé, Cleat le
moment de mettre en sloc kun assorti-
ment des articles Jaeger en laine pure.
La collection des marchandises Jaeger
en laine pure comprend une variété d'ar-
ticles pour dames et d'articles pour hom-
mes, qui forment d'excellents présents de
Nodl et du Jour de I'An. Voyez d'autre
part, l'annonce de Dr Jaeger's Sanitary
Woollen System Company, Limited, ot
demandez d cette Compagnie ses condi-
tions de vente aux commergants

SO\
SRl e
sGenerale

La maleon Garneau, Limitée, Québec,
Canada pour la vente des
des vicunas de la marque
. En consultant son annonce
d'autre part, nos lecteurs pourront e
convaincre que cette maison peut leur
offrir un vaste assortiment dans lequel
ils pourront faire leur cholx en fait de
tweeds, drap italien, rideaux, tapis, cou-
vertures, ete, Voyez oCe qu'annonce la
maison Garneau, Limitée, avant de don-
per un ondre; mieux encore, voyez ses
échantillons.

Le vendeur qui gagne le salaire le plus
élevé est celui qui rapporte le plus. Ne
vous encombrez pas d'un vendeur qui ne
gagne Jamais un bon salaire; il ne rap

porte rien.
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REDINGOTE CROISEE
croisée représentée par
Les

redingote
gravure est en vinuca notr,
pour un homme de stature
pleds 8 pouces) sont de 19
la taille, de facon et de 42
Les épaules sont

La
notre
longueurs,

moyenne

pouces jus ju
pouces, longueur totale
modérément étroites; les coutures sont
plutdt hautes et d'un fini naturel. TLa
ampké sur la poitrine
bien ar
vondies sur l'omoplate Les vevers ont
un parement de allant jusqu'aux
boutonnidres et mesurent 2 14 pouces &
I'entaille et 14 pouces jusqu'au premier
pouton. Le collet mesure 1 12 pouce A
Ventaille, 1 5-8 pouce en arridre. La lar-
geur du dos en bas est de 2 1-8 pouces.
Les basques ont une légére ondulation
ot les plis de coté sont repassés. Les
bords ont une pigre invisible et les cou-
Les manches sont fi-
cousue, avec une

redingote est

ot les coutures de cté sont

sole

tures sont unies
nies par une manchette
fente ouverte et deux boutons.

Le gilet est en étoffe de fantaisie: 11
n'est pas croisé et a un collet A demi en
pointe. 11 mesure 13 12 pouces jusqu'a
Youverture et 26 1-2 pouces longueur to-
tale. 11 est fermé par quatre boutons; le
bas est incliné et les pointes sont cou-
phes.

1e
taisie.

Les mesures sont les suivantes:

pantalon est en worsted rayé fan-

Pouces
Mesure A l'aisselle . 9%,
Longueur A la taille naturelle 17
Longueur A la taille de facon 19
Longueur totale 42
1dre mesure d'épanle 13%
ge mesure d'épaule 18%
Mesure d'omoplate 13%
Poltrine 40
Taille 36

Mencz A angle droit les AE et AV.

De A A B, mesure A lalsse'le, plus 1-4
pouce

De A A C, longueur A la tallle naturelle,
17 ponces

De A A D, longueur & la taille de fagon,
19 pouces

Pe A A E. longueur totale, 42 pouces

entre A et B,
1-12 de la poitrine

« G, F, B, C. D et B, menez les
perpendiculaires & la ligne A B

Pe D A H, 1 pouce

Pirez la ligne A H et abaissez la perpen-
dienlaire

De O a 1, 20 pouces

De 14 J, 112 pouce

De 1. & K, 1 pouce

L est A midistance entre O et T

De L. A M, 312 pouces

Abaissez la penpendiculaire MN

d'omoplate,

F est A mi-distance
aG

De F

Appliguez la mesure 1312
pouces, de O A M

P est & midistance entre O et M,

TISSUS BE NOUVEAUTES

De P A Q, 114 pouce,

Blevez la perpendiculaire QR

Do R 4 U, 1-4 pouce.

De 8 AT, 114 pouce.

De H & X, 18 de la poitrine

Au point X, abalssez la penvendioulaire.

De A & V, 146 de la poitrine.

D: VAW, 58 pouce.

Tirez WU et formez le dos

De Z & 2, 114 pouce

Au point 2, abalesez la perpendiculairs

De T & 1, 38 pouce

De T A 3, 14 de la poitrine

De X & 11, déerivez une courbe ayant
Je point T. gour centre, et formes le
conps de coté tel qu'indiqué,

De N & 12, 12 de la tallle.

De 12 & 24, 1-4 pouce.

Au point 12, abaissez la perpendiculaire.

De 21 & 14, 14 de la poitrine.

Le point 16 est A mi-distance entre N et
12

Le point 16 est & mi<distance entre M et
J.

Tirez la ligne 15-16-17.

De A A W. et de M A 17, premidre mesu-
re d'épaule, plus 3-4 pouce.

Tirez la ligne 17-G.

De 17 A 18, 1-2 pouce de moins que de W
av.

De 18 & 20, 1-2 pouce.

Formez 1'épaule et I'entournure du bras.

Au point 17, menez la penpendiculaire &
la ligne 16-16.

De 17 & 22, 14 de ln poitrine, plus 14
pouce.

Formez le bord du devavt par la ligne
22-K-24-14.

De 22 & 28, 146 de la poltrine, plus 12
pouce,

Tirvez la ligne 80-23 et formez la gorge.

De 12 A 31, 2 1-4 pouces

De3d2deZdYetde3ldb, 18 pees

Formez l¢ cOté et le bus du devant

Tirez la lgne 14-24-25

De 23 & 25, décrivez une courbe ayant
pour centre le point 14.

De 26 & 80, 212 pouces.

- .
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De 29 A 28, 3 1-4 pouces
De 24 & 27, 3 pouces.
De 14 A 26, 212 pouces,

De 14 & 26, décrivez une courbe ayant ‘e
point 26 pour centre,

Basques

Tirez la ligne 14-11-382.

De 11 & 33, 1 pouce.

Tirez la ligne 22-33 et abaissez la parpen-
diculaire 33-34.

De 33 A 34, 9 pouces.

De 34 & 86, 112 pouce.

Tirez la ligne 41-35-36.

De 33 & 86, 1-4 pouce de plus que de X
a3
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MODES EN GROS.

OS Représentants

sont partis sur leurs
Assortiment routes respectives avec ce
que nous considerons
Complet comme |'assortiment le

’ . plus complet d’Articles de
d’ Articles Modes qui ait jamais été
de Modes. offert au Commerce en
Canada.

Jaison Nous vous demandons
. respectueusement de re-
de Priniemps | server votre ordre.

el

d&te.

Vous Trouverez Que

Nos Marchandises sont Correctes,
Nos UValeurs les Meilleures.

B ReCALL Co, Limited,

TORONTO.

Représentant a Montréal : Représentant a Québec :
M. LOUIS DECELLES. M. JEAN-B. LEMIEUX,
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’ De 14 A 13, méme distance que de 834

36.

Au point 26, abaissez 1a perpendiculaire &
la ligne de tadlle.

PFinissez les basques tel qu'indiqué en ar-
rondissant de 3-4 pouce au point 35

VESTON SAC NON CROISE A TROIS
. BOUTONS

Notre gravure représente un veston sac
non crolsé A trols boutons L'étoffe est
un cheviot rayé fantaisie pour le veston.
L& pantalon est en worsted et le gllet en
#toffe lavable. Lalongueur du veston, pour
un homme de stature moyenne (5 pleds
8 pouces), est de 30 pouces, Il est coup’
ample sur la poitrine et dessine légére
mert la tallle. les épantes sont mod4-
rément étroites; les coutures sont plv
1ot hautes et les épanles ont un fini na
turel, La gorge est de prefondeur moy
enne. les revers sont en pointe et me-
surent 2 pouces I'entaille et 912 pon
ces, jusquau premier pouton. Le collet
mesure 112 pouce & l'eptallle et 1 68
pouce, en arridre. Les poches du bas
ont des pattes qui peuvent étre rentrées
ou sorties. La poche extéricure de pol-
trine est finie par une pande. Les bords
ont une pigfire invizible et les coutures
gont unies, Les manches sont finies par
une manchette imitée et deux boutons.
Le gilet est A un rang de boutons et me-
sure 12 pouces jusqu'a l'ouverture et
2612 pouces, longueur totale. Le gllet
est fermé par & houtons et le bas est 1&-
gérement incliné; les wintes sont cou-

Le pantalon est ample sur les hanches
et les culsses et dessire la jambe & pac-
tir du genoux jusgu'en bas. N mesura
1912 4 20 ponces au genou et 1612 A
17 pouces en bas.

Les mesures sont les suivantes:

Mesure A l'aisselle . .« 9§ poes
Longueur & la taille . . e
Longueur totale . . . . . - - 30 a
te mesure d'épaule . . . . - 12

%¢ mesure d'épaule . . . - o .
Mesure d'omoplate . . . . - 12% ¢
Poitrive . . . ey e
Tallle . . - - A . 32 if
Hanches . v Fa 38 o

Menez A angle droit les lignes AE et
AT.

De A A B, mesure 2 Taisselle plus 1-4
pouce.

De A a O, longueur A la taille plus 1-2
pouce.

De C & D, 6 pouces.

De A A B, 30 pouces.

Le point F est & mi-distance entre A et

B.

De F A G, 1-12 de la poitrine.

Aux poinis G, F, B, C, D et E, menez les
perpendiculaires & la Ygne AE.

De C & W, 3-4 pouce,

TISSUS ET NOUVEAUTES

Tirvez la ligne F'W et abalssez la penpen-
diculaire.

De 21 A H, 12 de la mesure de poitrine,
18 pouces.

De H a 1, 112 pouce.

De 1 & K, 34 pouce,

Le point L est & midistance entre les
points 21 et H.

De LA M, 812 pouces.

Abaissez la perpendiculaire M N.

Appliquez la mesure d'omoplate, 2112
pouces, de 21 A M et &levez la perpen-
diculaire.

chpollm 0 est & midistance entre 21 et

De O & P, 1 14 pouce.

Q est & mi-distance entre P. et O.

De 844 l-xwxoedemoh-qmdeu
as

De 4 & 5, 1-2 pouce.

Formez 1'épaule et l'entournure du bras,

Nappliquez pas la deuxidme mesured’éd-
paule avant que la partie arridre du
dos soit découpée. Apres que la partie
arridre a é1é coupée, placez le point
U du dos au point 3 du devant.

Appliquez la deuxidme mesure d'épaule
plus 1 pouce, et reformez.

Au point 3, menez 1a perpendiculaire a
1w ligne 1-2.

De 3 & 6, 16 de la poitrive.

Tirez une ligne arrondie de 6aK

De 6 & K, 14 de la poitrine plus 1-4 pee.

De 3 & 7, 18 de la potrine.

Abaissez la perpendiculaire Q—18 et éle
vez la perpendiculaire PR.

De P & V, 112 de la poitrine.

R a4 8, 1-4 pouce.

= A A T, 16 de la poitrine,

T a U, 68 pouce.

rez la ligne U S et formez le dos.

N A Z, moitié de la taille.

Abaissez la perpendiculaive Z-11.

De 11 & 12, 12 pouce de moins que le
14 de la poitrine.

Le point 1 est & mi<distance entre N et Z.

Le point 2 est & mi-distance entre MetI.

Tirez la ligne 1-23.

De A & U et de M A 3, premidre mesure
d'épaule, 3-4 pouce.

Tirez la ligne 3-G.

Tirez la lgne 7-8 et formez la gorgfe.
De K & 9, 14 pouce.

De Z & 19, 1 ponce.

Formez le bord du devant,

De 20 & 14, 3 1:2 pouces.

De 3 & X et de 14 & 15, mesure de han-

che,

De 16 A 16, 2 pouces.

Elevez la penpendiculaire 16-17.

Tirez la ligne 17-15-18,

De 17 & 18, méme longucur que de 19
ay.

chmahb-dudeumd
finissez.

La publicité, c'est la multiplication des
ventes.
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RUBANS

@ Vous pouvez toujours comp- Nuances
Rahin ter sur nous pour les COULEURS, les
i tous les PRIX,toutes les LARGEURS. plus
olus Voyez nos LIGNES D’'IMPORTATION Nouvelles.
Sy pour le PRINTEMPS 1909, avant de
donner vos ordres. . . . . . f\
@ C’est important !

WALTER H. BARRY & CO.

Coin des rues St-Jacques et McGill,
MONTREAL.

VETEMENTS
Marque ARCTIC

Nos Manteaux 210x pour Dames ot
016x pour Hommes sont des Leaders.

LABROUSSE & CIE

A. F. BEC, Prop.

GANTERIE DE LUXE

EN GROS

QOe sont des manteaux & prix moyens, avec
Dessus en Beaver Noir, Doublure en Drap
Mouton de Perse et Collet de Fourrure London. Head Office 35-37 Noble str. E.C.
Nous avons beaucoup d'autres ligues en

PARIS, GRENOBLE, FRAGUE, GLASGOW
MANCHESTER, MONTREAL

Duck et Corduroy, en Fourrure
et Dounblés en Fourrure.

Quand vous avez besoin d’eau, vous allez & la
fontaine. Si vous voulez étre servi en confiance
en ganterie, voyez notre représentant Canadien,

M. Harold Z. WATSON

6 rue St=Sacrement - Montréal

Ordres par la Malle Sollicités.

——Demandez les KListes de Prix=—=

e

The Berlin Robe & Glothing Go.,

Limited,

Nous sommes spécialistes depuis 35 ans.
Maison Frangaise et entiérement de confiance.

Berlin Ontario. Pour étre mieux servi, c'est impossible!
s 3




MANTEAU BOX NON CROISE

L'étoffe représentée par notre gravure
est un cheviot herringbone fantaisie. La
Jongueur pour un homme de stature moy-
enne (5 pleds 8 pouces), est de 44 pou-
ces. le manteau est coupé ample sur
ja poitrine et forme un pen le genre
wpox”. Les épaules ont une largeur et
un fini naturels. La gorge a une pro-
fondeur moyenne, Les revers sont en
pointe et mesurent 21-4 pouces & l'en-
taille et 9 1-2 pouces jusqu'au premier
bouton, Le collet est de la méme étoffe
gue le manteau et mesure 112 pouce &
l'entaille et 13-4 pouce en amriere. Les
pords ont deux piqires distantes de 3-8
pouce et les coutures sont unies. Les
poches sont rapportées et ont des pattes.
les manches sont finles par ube man-
chelte retournée et un bouton. La fente
centrale en arridre a 18 pouces.

Les mesures sont les sulvantes:

Mesure & l'alsselle 9% pees.
Longueur A la taille . « v 88 "
Longueur totale . . . . . 45

1e mesure d'épaule L1y
2¢ mesure d'épaule . 28 *
Mesure d'omoplate . .18 v
Poitrive . . « =+ + ¢ 38 =
Taille .3 o

Ajoutez 8 pouces aux mesures de poitri-
ne et de taille et 3-4 pouce & la mesu-
re d'omoplate.

Menez A angle droit les lignes AR et
A-U.

De A 4 B, mesure A laisselle, plus 12

De B a C, 34 pouce.

De A & D, longueur & la taille, plus 1

pouce.

De A A E, longueur totale, 45.

Le point F est A midistance entre A et
C

De F a G, 1-12 de la poitrine.

Aux pointe G, F, B, C, D et F, menez des
perpendiculaires A la ligne AB.

De D & H, 1-2 pouce.

Placez le bord droit de 1'équerre au point
H-F et tirez une ligne jusqu'au point 1.

Du point B au pont J, 20 1-2 pouces.

De J. & K, 11-2 pouce.

De K & L, 34 pouce.

Le point M est A mi-distance entre B et
J.

De M A N, 812 pouces.

Abaissez la perpendiculaire N-X.

Apph la d I plus §
pouce, 13 3-4 pouces, de B A N et éle-
vez la perpendiculaire,

1Le point O est A midistance tntre B et
N.

De O A P, 112 pouce.

Au point O, Slevez la perpendiculaire P-
Q.

De Q & R, 14 pouce.

De A A 8, 146 de la poitrine.

De 8 a T, 58 pouce.

Tirez la ligne T-R.

TISSUS ET NOUVEAUTES

De 8 & U, 34 pouce.

An point U, élevez ia perpendiculaire

De U & V, 148 de la poitrive.

Formez le dessus du dos par 1a ligne A-
V.

Ajoutez 1-2 pouce a la hauteur du dos,
au point T; et ajoutez la méme quan-
tité de R A W.

De X A 1, 1:2 de la mesure de taille, 37
pouces.

Tirez la ligne 4-G.
De 4 A 5, 12 pouce de moins que de T &

Formez le dos, U'épaule et I'entournure
du bras.

Le point 15 se trouve A l'endroit o l'en
tournure du bras croise fla ligne de pol-
trine.

Abaissez la perpendiculaire 15-16, dont la
Jongueur est de 12 pouces.

Au point 1, abalssez la penpendiculaire
1-11.

De 11 & 12, 1-2 pouce de molns que le 1-6
de la poitrine.

De X & Z, 34 pouce.

De N A Y, méme distance.

lapdmle-tlnndhmentmvet
K.

Le point 2 est & mi-distance entre 1 etZ.

Tirez la ligne 23-4.

De AAT et de Y A 4, premidre mesure
d'épaule plus 3-4 pouce. .

De 16 & 18, 1 pouce.

De 16 & 17, 8 1-2 pouces,

Tirez la ligne 15-1721 et la ligne 15-18-19.

De 16 & M, ajoutez 3-4 pouce extra, pour
donner de l'ampleur au dos. Faites la
méme chose de 15 & 20.

Placez 1'équerre le long de la couture
centrale du dos et menez la perpendi-
culaire Y-20.

De 16 & 21, méme distance que de M a 20.

Reformez le dos tel qu'indiqué. ‘

An point 4, menez la perpendiculaire a
1a Ngne 23.
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Nous fournls-
sons dessins et
Instructions,
permettant
tout le monde
de faire une
installation.

CET APPAREIL
FPARCNE LA
MAIN D'EUVRE
ET LES DEPEN-
SES DE MANI-
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OTIS-FENSOM ELEVATOR COMPANY, Lo
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Hamilton Cotton Co.,

HAMILTON

MARQUE “STAR”

Rideaux en Chenille, Portidres et Tapis de Table.
Tapis de Table de Fantaisie et Unis, dans les
grandeurs suivantes :
4.4 64, 8.4, 10.4, 12.4,
Rideaux et Portidres dans les largeurs suivantes:
3s," 34" 36 40" 44" 48" 66" 73,
et dans toutes les longueurs désirées.

MARQUE “IMPERIAL”

Une qualité de Rideaux Unis et Pesants, ayant
une apparence trés riche.

Nouvelles Teintes et Nouveaux Dessins pour le
Commerce du Printemps.

— AGENT POUR LA VENTE : s—

W. B. STEWART

Il rue Front St, . TORONTO, Ont.
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1.6 Vendeur du
G0rset Nazareth aib -

“Quand deux personnes exécutent le
méme genre de travail, ce n'est pas le
méme travail, aprés tout.”

Vous aviez raison, vicux Publius
Syrus, et vos paroles sont aussi viaies
aujourd’hui qu'elles étaient il y a des
années et des années.

Nous avons vu des quantités de ma-
nufacturiers échouer en essayant de bien
faire avec des imitations du

CORSET NAZARETH
La vérité apparaissait d’habitude avec
les trous, et les méres Américaines eurent
assez des corsets tricotés “tout aussi bons”
quand elles en mirent un a I'épreuve du
service., Voild ol les

CORSETS NAZARETH

font un bon office—ils sont faites pour le
service ils résistent aux mouvements brus-
ques —ils suivent les mouvements des
jeunes enfants, sans s’y opposer.

Pendant vingt-deux ans, ils ont tenu
la téte dans les ventes des corsets tricotés
pour enfants, et les méres savent par cceur
la définition du

CORSET NAZARETH

Ne perdez pas votre temps A rien—pro-
curez-vous les corsets avec cette garantie

sur le dos. Chez votre Marchand de Gros.

350 Broadway, -~ - NEW-YORK
Manufacture a Nazareth, Pa.

Representants Canadiens :

E. H. WALSH & GO., "GN




De 4 & 8, 1-6 de la poitrine.

Menez une ligne arrondie de 8 & L.

De 8 & 10, 146 de la poitrine plus 12 pee.

De 4 & 9, 18 de la poitrive

Formez la gorge tel qu'indiqué

De L A 13, 2 pouces,

De 1 & 14, 13-4 pouce

Formez le bord du devant par la Hgne
18-14-11.

Aprés avoir découpé la partie anridre.
placez le point T de la partie arridre
sur le point 4 de la partie avant. Ré-
duisez la partie avant & partir du point
4 au point § et du point 5 au point 7 de
la méme quantité qui a été ajoutée A
Varridre de 1'épaule.

JAQUETTE “CUTAWAY" A DEUX
BOUTONS

L'étoffe représentée par notre gravure
est un worsted non fini, pour la joquette,
une étoffe de fantaisie pour le gllet et
un worsted rayé fantaisie pour le pan-
talon. La jaquette mesure 19 pouces jus-
qu'a la taille de facon et 37% pouces, lon-
gueur totale, pour un homme de stature
moyenne. Elle est coupée ample sur la
poitrine et les coutures de cOté sont mo-
dérément arrondies sur l'omoplate. Les
épaules sont étroites avec un fini natu-
rel et les coutures sont plutdt hautes.
La gorge est de profondeur moyenne. Les
revers mesurent 1 38 poilce & I'entaille
et 9 1-2 pouces jusqu'au premier bouton.
Le collet mesure 1 1-4 pouce A l'entaille
et 1 3-8 pouce en arridre. La largeur du
dos en bas est de 2 1-4 pouces, les plis de
cOté sont repassés; les bords sont finis
au moyen de braid plat et les coutures
sont unies, les manches gont finles par
une imitation de manchette et deux bou-
tons.

Le gilet est croisé avec un collet A en-
taille et mesure 12 pouces jusqu'a 1'ou-
verture, et 26 1-2 pouces, longueur to-
tale.

11 est fermé par cing boutons placés
en forme de V et le bas est incliné.

Le pantalon est ample sur les hanches
et les cuisses et dessine la jambe A par-
tir du genou jusqu'en bas. 11 mesure 19
pouces au genou et 16 1-2 pouces en bas.

Les mesures sont les suivantes:

Mesure & l'aisselle, 9 3-8 pouces.

Longueur & la taille naturelle, 17 pouces.

Longueur A la taille de facon, 19 pouces.

Premidre mesure d'épaule, 12 1-2 pouces.

Deuxiéme mesure d’épaule, 17 3-4 pouces.

Mesure d’omoplate, 13 pouces.

Poitrine, 38 pouces.

Taille, 34 pouces.

Menez A angle droit les lignes AE et AR.

De A & B, mesure & l'aisselle, plus 14
pouce.

De A A C, 17 pouces .

De A 4 D, 19 pouces.

De A A E, 37 1-2 pouces.

E est A mi-distance entre A et B,

A g i 3 Lo
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De F & G, 112 de la poitrine.

Aux points G, F, B, C, D et E, menez les
perpendiculaires & la ligne AE.

De D A V, 1 pouce.

Tirez 1a ligne AV et abaissez la perpen-
diculaire.

De T A H, 19 pouces.

De H & 1, 1 1-2 pouce.

De 1 & J, 3-4 pouce.

K est A mi-distance entre T et H.

De K & L, 3 1-2 pouces.

Abalssez la perpendiculaire 14

Appliquez la mesure d'omoplate, 13 pou-

ces, de T & L et élevez la perpendlculnlre.

M est & mi-distance entre T et L.
De M & N, 1 1-4 pouce.

Elevez la perpendiculaire NO.

De O A& I, 1-4 pouce.

De P 4 Q, 1 14 pouce.

De V &4 W, 18 de la poitrine.

Au point W, abaissez la perpendiculaire.

De A A R, 56 de la poitrine.

De R A 8, 5-8 pouce.

Tirez la ligne §-1 et formez le dos.
De X & Y, 1 1-4 pouce.

Au point Y, abaissez la perpendiculaire.

De Y & 3, 1-4 pouce.

De Q & Z, 3-8 pouce.

De W & 18, décrivez une courbe ayant le
point Q comme centre et formez le
corps de cOté tel qu'indiqué.

De 4 A 5, moitié de la taille.

Au point 5, abaissez la perpend\eulllre.-

De 15 & 16, 16 de la poitrine.

Tirez la ligne 16-2.

Le point 7 est & mi-distance entre 4 et 5.

Le point § est & mi-distance entre L et L.

Tirez Ia ligne T-89.

DeadSetdeLA?9 premidre mesure
d'épaule, plus 3-4 pouce.

Tirez 1a ligne 9-G.

De 9 & 12, 1-2 pouce de moins que de 8
al

De 12 & 13, 1-2 pouce.

Formez I'épaule et l'entournure du bras.

Au point 9, menez la perpendiculaire &
la ligne 7-8.

De 9 & 24, 1-6 de la poitrine.

Tirez une ligne arrondie de 142

De 24 & 25, 16 de la poitrine.

De 9 & 30, 18 de la poitrine.

Formez la gorge: tel qu'indiqué.

De J & 26, 1 14 pouce.

De § A 14, méme distance,




TISSUS ET

Téléphone, Main 1058
BUREAU A MONTREAL

80 RUE HOSPITAL
W. H. DUBRULE,
[——
Voyez-les, elles sont parfaites.
Comparez-les,el'essont supérieures,
Achetez-les, il y va de votre profit.

Nos voyageurs vous verront, ou bien visitez, A la
prochaine occasion, nos salles d'échantillons.

QIJMINIIIN SHIRT €0, ull[ﬂ[l}ﬂ

Marque ROOSLer

La Meilleure Fabrication

"Com Y] OvmAu’

Envoyez des malntenant vos ordres pour

Overalls, Ghemises, Pantalons,
“Goats” Blancs, Vestes de Gommis de Bar,
“Frocks” de Bouchers, Gache - poussiere,
Gulottes de Garconnets, €tG., 6tG.

ROBERT 6. WILKINS,

MANUFAGTURIER
S RUEDOWD, =~ -

MONTREAL.
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MANTEAUX pour COLLETS,

HOMMES et pour

DAMES CASQUES,

DOUBLES en ETOLES,

"5‘5:'3:23 MANCHONS,

DOUBLURES,

€70, E16. ETC., ETC.
TOUS LES ORDRES PROMPTEMENT
PAR LETTRE EXECUTES

LICNE COMPLETE DE PELLETERIES I

MmMmIBICITIVCO™

!

N'oubliez pas de nous visiter quand vous viendrez en ville

d notre Catalogue de Fourrures par carte postale

SWIFT COPLAND & 0.

MONTREAL

LIMITED




De 14 A 6, 3 1-2 pouces.

Appliquez la mesure de taille, 17 pouces,
de3AY de AUetde6d 17, et for-
mez le cOté du devant.

Abaissez la perpendiculaire Y-19 gui me-
sure 9 pouces.

De 19 & 20, 1-2 pouce.

Tirez la ligne, 18-20-21.

De 18 A 21, 14 pouce de plus que de W
a 22

De 16 & 28, méme distance que de 18 & 21

De 2 A 29, 58 pouce; formez le dessus
des basques, du point 18 au point 29,
en réduisant légérement au point 16.

Formez le bord du devant et les basques
en arrondissant ces dernidres de 34
pouce, au point 20.

LE LIN

Par Wm. Saunders, cMG, LLD,
MSRC, FLS.

(Directeur des Fermes Expérimentales).

La culture du lin et la mise en oeuvre
de sa filasse remontent A une époque
trés reculée. La grande valeur de cette
plante est connue et appréciée probable-
ment depuis cing mille ans. Le fait que
les momies de I'Egypte étaient envelop-
pées dans de la toile de lin démontre
lantiquité de l'usage des fibres du lin.
A l'aurore de I'dre chrétienne c'était une
ancienne industrie bien établie en Bgyp-
te. 11 y a quelque 3,000 ans les Phéni-
ciens donnaient beaucoup d'attention A&
la culture de cette plante, et dans la
suite les Grees et les Romains mettaient
au nombre des devoirs domestiques le
travail de la filasse de lin.

Cette filasse est aprés le coton, entre
toutes les fibres textiles végétales, celle
qui a la plus grande valeur et qui est le
phus universellement employée ; et on
peut cultiver Ja plante dans presque tou-
tes les parties du monde ol le climat est
tempéré. On en cultive beaucoup dans
la Grande-Bretagne, en Irlande, en Sudde,
en Danemark, en Hollande, en Belgique,
en France, en Russie, en Allemagne, en
Autriche, en Espagne et en Portugal,
ainsi gue dans une grande étendue de
IAmérigue du Nord, et quelque peu dans
certaines parties de 1'Amérique du Sud,
en particulier dans la république Argen-
tine, o0 I'on produit surtout de la graine
de lin. On cultive encore le lin en Egyp-
te, ainsi qu'en Algérie et dans le Natal.
Le Japon a commencé & en produire pour
le commerce, de méme que les colonies
australiennes, ol l'on dit que sur un
vaste territoire il y a des sols et des con-
ditions de climat favorables & sa culture.
Dans I'Inde aussi, des superficies consi-
dérables sont consacrées i la culture du
lin, 1a principalement pour la production
de la graine. i

, Quelquefois davantage.
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Culture du lin en Amérique

Le lin fut apporté en Amérique par les
premiers colons, et la mise en oeuvre de
la filasse de lin fut une des premidres
industries coloniales; elle ¥ regut de
l'encouragement de tous les cotés. On
dit que depuis deux sidcles c'est I'habitu-
de générale parmi les cultivateurs des
Etats-Unis de I'Est de cultiver le lin que
les membres de leurs famille font rouir,
teillent, peignent et filent. Il en est de
méme encore parmi les laborieuses fem-
mes et filles de cultivateurs canadiens-
frangais des districts agricoles de la pro-
vince de Québec.

La plante de lin

La plante du lin (flax) a recu du grand
Dbotaniste Linné le nom de “Linum usita-
tissimum.” Du nom générique “Linum"”
gont dérivés le nom du lin et les mots
linge, liniment et linon, tandis que le
noin spéeifique “usitatissimum”, qui sl
gnifie “trés usité,” a 66 donné & la plan-
te en considération de son grand emploi
par la famille humaine comme matiére
premiére pour vétements.

Le lin est une plante annuelle qui at-
teint de 20 A 40 pouces de hauteur ou
La tige pousse
plus ou moins de branches, suivant que
les plantes sont plus ou moins drues. La
fleur, lorsqu'elle est pleinement épanouie,
mesure prés d'un pouce de diamdtre et
est ordinairement de couleur bleu pur
purin; mais 11 y a des variétés de lin &
fleurs de couleur rose, carnée ou blan-
che. Les plantes fleurissent profusé-
ment; mais les fleurs sont éphéméres et
ne s'épanouissent gu'une seule fois. De
bon matin, tandis que le lin est en fleur,
la parcelle ou le champ est une étendue
toute bleue; mais avant bien des heures
la plupart des fleurs se sont fariées et
gont tombées. Les capsules A& graines
ont dix cellules ou divisions dont cha-
cune contient une seule graine.

Les graines sont plates, de forme ova-
le, brun foncé et A surface lisse et polie.
La partie extérieure des graines contient
une substance mucilagineuse qui se dis-
sout aisément dans l'eau bouillante. En
les faisant tremper quelque temps dans
I'ean bouillante on obtient I' “eau de grai-
ne de lin” qui s'emploie comme boisson
tempérante dans certaines maladies in-
flammatoires. On dit que les graines
contiennent environ 16 pour 100 de muci-
lage; elles fournissent aussi une forte
quantité, de 22 a 27 pour 100 de leur
poids, d'huile, qui est connue dans le
commerce, sous le nom d'huile de graine
de lin (linseed oil) et que l'on emplole
en quantité considérable pour la fabrica-
tion des peintures. Pour extraire I'huile
on moud la graine et 1a chauffe & la va-
peur, et, pendant qu'elle est chaude, on
Ja soumet & une forte pression & I'aide

de la presse hydraulique, ce qui fait écou-
ler I'huile; le résidu aprés extraction de
I'huile est connu sous le nom de tour-
teau de lin et, A I'état moulu, est trés
employé comme nourriture du bétail.
Les fibres du lin sont ce qui lul don-
nent sa plus grande valeur. Quand on
coupe en travers une tige de cette plan-
te, on voit au centre la moelle, entourée
d'une couche de fibres ligneuses; en de-
hors de cellesci est 1'écorce intérieure
qui consiste en fibres trés longues et re-
marquablement solides; le tout est re-
couvert d'une peau ou épiderme. La va:
Jeur de la plante dépend de I'abondance,
de 1a longueur et de la qualité des fibres,
caractéres que le lin ne peut acquérir
que dans un climat favorable. Les fi-
bres du lin sont trés solide et trés pro-
pres A étre filées; et comparativement
au coton, A la laine et & la sole, elles sont
bonnes conductrices de la chaleur, les tis-
sus de lin étant proverbialement frais.

Culture du .Iln pour filasse en Canada

On cultive le lin pour filasse depuis
un grand nombre d'années dans quelques
parties de l'ouest de I'Ontario, le rende-
ment en graine étant dans ces circons-
tances une considération secondaire. Pour
réussic dans la culture du lin, on ait
qu'il est nécessaire que le climat soit hu-
mide; dans les saisons ol la chute de
plule est faible, le lin produit moins de
filasse et la filasse est-de moins bonne
qualité. La quantité de graine employée
dans l'ouest ae 1'Ontario quand on séme
Je lin pour filasse, est, dit-on, d'environ
80 1bs. & Yacre, ce qui suffit pour don-
ner une pousse drue, les plantes étant
assez serrées pour que les tiges solent
longues et droites et fournissent alors
une 1ilasse de bonne qualité, On séme
ordinairement la graine dans I'Ontario
pendant la dernidre semaine d'avril ou
au commencement de mal, le plus souvent
avee un semoir & la volée ou bien & la
main, et on recouvre la graine par un 16-
ger hersage. Si Y'on cultive le lin pour
sa filasse, on le récolte toujours en l'arra~
chant, car on peut ainsi obtenir une fi-
lasse plus longue et on en obtient davan-
tage. Dans certaines localités ce sont
des hommes qui font ce travail; dans
d'autres ce sont surtout des femmes et
des enfants. On arrache avant que les
capsules de graines golent tout & fait ma-
res, lorsque leur couleur commence A
passer du vert au brun pale. A mesure
qu'on arrache les plantes, on les lie ‘en
faisceaux ou petites gerbes que l'on met
en tas dans les champs, et lorsqu'elles
sont sdches on les met & couvert. On les
bat 4 raide d’une machine spéciale qui
fait tomber les graines sans briser les
fibres de la tige; ensuite on fait rouir
Jes tiges et on les teille, et on prépare
ainsl 1a filasse pour le marché.
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“CAOUTCHOUC"

“ARLINGTON"

La Meilleure Fabrication.
QUELQUES.UNS DE NOS STYLES

E N
FAUX-COLS, MANCHETTES, ETc.

186
FRONT 2 IN.
BACK 1%IN.

HZEOnAEN

Articles en Toile non surpassés pour la
Qualité, le Fini, 'Ajustage ot Ia Per-
feotion. En vente dans toutes les Maisons
de Nouveautés et d'Articles pour Hommes.

AGENTS

DUNCAN BELL J. A. CHANTLER

Montreal Que. Toronto, Ont.
\ -

MARQUE HEALTH

Voyez les échantillons, particuliére-
ment ceux des Corps Ruben's et

Brownie.

La Marque Health couvre les lignes
COMBINAISONS pour
Dames, Jeunes
CORPS pour Dames, Jeunes Filles et
Enfants, CACHE-CORSET, MAIL-
LOTS NOIRS.

suivantes :

Filles et Enfants,

Placez vos ordres maintenant pour

vous assurer une prompte livraison.

Distributeurs en Gros !
Greenshields
MONTRE A L.

Limited

“\ DENTELLES,
C

OLS en DENTELLES,
CEINTURES.

08 voyageurssont maintenant en route avec
m un des plus heaux as:ortiments qui aient
jamais été offerts au Canada.

Nous représentons des Manufacturiers unique-
quement, et non des Maisons & Commission
Europ D’autres mai peuvent préten-
dre étre les plus fortes maisons de dentelles au
monde. Nos prix sont plus ¢loquents.

Nous tenons entidrement compte de la baisse
récente des prix,

Notre assortiment de Cols en dentelle et de Cein-
tures pour Nogl contient les toutes derniéres nou-
veautés Huropéennes.

11 est avantageux pour vous de voir notre
Quand vous serez en ville venez nous voir,
jours quelque cho e de nouveau A offrir.

Notre stock est bien assorti en nouveautés de
vente courante.

ligne,
Tou-

BRODERIES,

R. C. BACH

Bol ¢ de poste 64

146, rue St-Jacques, MONTREAL
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Rouissage (Rettin2)

La manidére ordinaire de faire rTour le
lin séché consiste & le faire tremper .lans
des 6tangs dont l'eau n'est pas dure ou
caleaire et qui ont environ quatre )ieds
de profondeur. On place dans ces €.ungs
Jes faisceaux de tiges les uns cn tre les
autres ¢' les racines en bas. On les re
couvre C'une couche de paille que lon

assez pesantes pour
le lin sous La fermen
commence bientot dégage-
2, et la décomposition des tis

charge de matidres

maintenir I'ean
tation avee
ment de g
sus tendres des plantes de lin a quelque-
fois lieu trés rapidement Au bout de
quelques la fermentation devient
moins active, et entiérement termi-
née aprés dix A guatorze jours, la durée

la température;

jours

est

variant suivant malis,
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si lo'n brise les ti
facilement du
ramol]i les fals
1 et on les étend également

guand on trouve Que€

ges filasse se sépare

tissu ligneux on retire

ceaux de l'eav
r le gazon
aiasi exposés pendant une quinzaine de

Aprés les avolr laissés
jorrs, on profite du premier temps frais
le lin

suivante

pou " ramasser qui est alors prét

pour l'opération

On a proposé diverses modifications dece

procédé de douissage et on les a mises en
pratique; dans les unes on chauffe 'eau,
dans d'autres on y ajoute divers produits
chimiques, toutes ayant pour but d'obte-
nir plus rapidement 1'effet voulu sans
nuire i la filasse
Teillage (Scutching)

Le teillage est le procédé par lequel on
débarrasse la filasse de la partie ligneuse
de la tige qui y adhére encore aprés le

rouissage

dre

la vapeur
canigues et s'en sert en vue

et la rend ainsi préte A ven-

On a imaginé diverses machines

dans ce but, mues soit par J'eau, soit par
On fabrique ces teilleuses mé
de produire
quantité possible de fi

le moins de

la grande

plus

e longue et nette avec

déchet possible

Le Bulletin I du recensement de 1906,

qui traite des manufactures du Canada,

donne les détails suivants concernant la
production du lin teillé dans ce pays:

Nombre d'établissements de teillage,
23 (dont 22 dans 1'Ontario).

valeur du terrain, des. bati-

ments et de I'installation. $105,7650
Capital d'exploitation. . . 115,000
Gages payés, total. . . . . . . 144,396
Valeur de la filasse produite 241,932

Par ces chiffres on verra que la pro-
duction du lin teillé ne peut pas étre clas-




sée parmi les industries importantes du
Canada
Culture du lin pour graine
Dans ce pays on cultive davs

itage le

Mn pour sa graine. D'aprds le recense
ment du Canada en 1900, la superficie
consacrée & la culture du lin et les ren
dements en graine dans les différente
provino sont indigufes comme suit
pour 1890 ‘et 1900

1890, 1900
g $
g s § <
o AR A0
1t 13
£ ¢
- E = L
® 3§ ® F
E &
acres, bols. acres. bois
seaux. senux

Tle du Prince
Edouard 75 76 " 281
Nouvalle-Ecosse . .. 83 o . 58
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Nouvesu Brunswick 450 81 283
Québec : 20476 1881 10,308
Outario 6775 71530 G388 67.906
Manit 6,080 30,588 14,404 81N

Suskalchewan et

168 1462 s 308
"

Colombie Anglaise 304 1 ‘

Totaux pour lo Canadal6, 236 138,844

Ces chiffres font voir qu'll ¥y a eu d
minution dans la superficle en lin pe
dant les dix années de 1890 A 1900 da

toutes les provinces de 1'Bst et dans u

Colombie Anglaise, tandis qu'au Manito
ba il ¥ a eu une augmentation considé
rable, et une légére augmentation dans
la Saskatchewan et 1'Alberta

Le mecensement récent des provinces
du Nord-Ouest accuse des augmentation
remanquables dans la production de !
graine de lin en 1905 et en 1906, surtout
dans la Saskatchewam ; I'angmentation
est aussi considérable dans i'Alberta. En

a

1906, il ¥y a € moindre
Manit« '
é plu te a
¥ a L q
| 6 e
| Manitob
ns @ « \En
ons dans le wport su

Buper

ficie

en lin,

1905, acres

Total dans les provinces

du Nord Ouest 15,812
Se repattissant comme
suil
Manitoba, 9,208
Saskatchewan 35,664
Alberta RUR}
1906
Total dans les provinces
du Nord-Ouest 131,819
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superficie ea

ite ayant

ont 6t6 plas
a conti
ce que nous

récoltes du

ihre 1907

Graine produite.
Total. Paracreo.

bois.lb,

608,242 n o

110,041
486,

o

1518780 18 T
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Se répart issant comme
suit—
Manitoba.
Saskatchewan
Alberta.

10,001 27796 13
: 18

1907
Extrait du relové des ré.
coltes du M

[ bl: -rulllobu. "
. 1907 -
l:‘liw.ll .. 25015 SITMT 12 %
Extrait dv

08 TeC

o TR
le wrier 1907

le gouvernement de
P brovince de 1s Saskat
chewan

Saskatchewan 126,099 1304716 10 9

Nous n'avons pas encore recu le rap
port de I'Alberta pour 1907

La graine de lin, ainsl que nous I'a
vons d6ja dit, est employée surtout pour
la fabrication de I'huble de graine de .
y & trole grandes hulleries, une & Montréal,
une A Baden (Ontarlo), et une A Winni-
peg. La capacité totale de ces hullerfes
est considérable, et toute T'huile qu'elles
fabriguent trouve emplol dans le pays
La demande est plus élevée que 1 appro-
visionnement, et I'insuffisance de grain®
produite en Canada fait qu'il faut en im-
porter de granides quantitée, et nous im-
portons aussl de l'étranger des quantités
cosidérables d'huile de graine de lin. ue
tourteau qui reste aprés I'expressicn de
Vhuile et qui est gl estimé comme all-
ment nutritif du bétadl, est en partie con
sommé en Canada; l'autre partie est ex-
portée en Grande-Bretagne.

Peuton dans le Nord-Ouest du Canada
produire du bon lin pour filasse 7

En 1896 nous avons fait aux différen-
tss fermes expérimentales de 1'Btat que!-
ques expéricnces dans le but de nous as
surer sl lon pouvait avec avantage pro-
duire de la filasse de lin dans les dis..
rents climats du Canada ol sont situées
ces fermes expérimentales, et aussl afin
de recueillir des renseignements sur 1a
quantité de graine A semer A l'acre et gur
je mellleur moment pour le semis.

Nous nous procurimes chez M1 L
vingston, de Baden (Ontario), une quan
tité suffisante de graine de la mellleure
gorte qu'on pit obtenir et qui avait e
cultivée une année dans ce pays aprés
avolr été importée de Russie. M. Living -
ton s'occppalt en grand de l'industrie du
lin en Canada et fabriguait de la filassc
el de Thulle. Nous fournimes de eette
gralne A chacune des fermes expérimen-
tales. Nous envoyAmes avec la graine
des instructions recommandant de chol-
gir un terrain de nature aussi uniforme
que possible, bien ameubli et assez grand
pour tre divisé en huit parcelles de 1-10
d'acre, Deux de ces parcelles devaient
dtre ensemencées de bonne heure au
printemps & chaque ferme, et deux autres
Je méme jour de chacune des quatre se-
maines sulvantes, la période des semis
#tant ainsi de trols semaines. La quan-
tité de graine & employer & chaque semis
6tait & raison de 40 Ib. & 'acre pour T'une
des parcelles et de 80 Tb. & l'acre pour
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l'autre. D'aprés les instructions, lorsque
le lin avait atteint le degré de maturité
auquel environ un tiers des gralnes
étalent mares, le lin devait étre arraché
sur une moitié de chaque parcelle et at-
tach4 en petits faisceaux; puis aprés I'a-
volr lalssé sécher dans le champ on de-
vait déterminer le poids de tiges récolté.
Dans l'autre moitié de chaque parcelle
on devait laisser marir la graine, ensuite
récolter le lin et le battre afin de déter-
miner le rendement en graine. Nous
avions aussi fait des arrangements pour
qu'un ballot des tiges arrachées dans cha-
que parcelle et du poids de 50 1b. fat pré-
paré et expédié & MM. J. et J. Livings-
ton, A Baden (Omtario), pour étre roui »t
teillé et pour que la quantité et la qualité
de la filasse fussent déterminées dans
chaque cas. Ces essals de culture furent
falts & la ferme expérimentale centrale,
a Ottawa, et aux fermes succursales de
Nappan (Nouvelle-Ecosse), de Brandon
(Manitoba), d'Indian-Head (Saskat h

était de 4,650 1b, par acre, tandis que les
quatre ensemencées de 40 1b. A Vacre
avaient donné une moyenne de 5,350 1b.
par acre.

A Brandon (Manitoba).

Le rendement le plus élevé en lin arra-
ché & Brandon—1,900 1b. par acre—fut
celul d'une parcelle ensemencée le 23 mal
«de 40 1b. de graine A l'acre. Ensuite ve-
pait le rendement—1,270 1b. par aecre—
d'une parcelle ensemencée le 6 juin de
80 1b. de graine & l'acre. Le polds moyen
des tiges arrachées et séchées récolté
dans les parcelles ensemencées de 80 1b.
de graine & l'acre étalt de 1,287 Ib. par
acre, tandis que quatre parcelles ense-
mencées de 40 I1b. de graine A lacre
avalent donné une récolte moyenne de
1,327 1b. par acre.

A Indian-Head (Saskatchewan).

Le rend t le plus élevé en lin.ar

wan) et d'Agassiz (Colomble Anglaise).

Les instructions données furent sol-
gneusement suivies, et les 400 1b. de lin
arraché et séché A chaque ferme furent
envoyées A Baden Le rapport de MM.
Livingston, lorsqu'ils eureut achevé les
essals, fut que ie lin récolté & Nappan, &
Ottawa et & Agassiz avalt produit une
proportion avantageuse de filasse de bon-
ne qualité, mais que les 6échantillons ré
coltés & Brandon et & Indian-Head n'a-
valent donné qu'un faible rendement en
filasse, laquelle était de qualité infé-
rleure. Leur opinion était que la filasse
produite avec le lin récolté A ces deux
dernieres fermes n'était pas suffisante
pour rémunérer le colit du travail.

Pruduction de lin séché pour filasse &
Ottawa.

Le rendement le plug élevé en lin arra-
ché récolté A Ottawa—7,878 1b. par acre
—fut celul d'une parcelle ensemencée le
7 mai, de 80 1b, de graine A l'acre. En-
suite venait en fait de rendement la par.
celle ensemencée le 14, aussi & raison de
80 Ib, & 'acre. Le lin arraché dans ce cas
pesait 6,659 1b. par acre. Le poids moyen
des tiges arrachées dans les parcelles en-
semencées de 80 Ib. de graine A l'acre
6tait de 4,650 1b. par acre, tandis que les
quatre parcelles ensemencées de 40 Ib.
A I'acre avaient donné une moyenne de
5, 616 1b de lin séché par acre.

A Nappan (Nouvelle-Ecosse).

Le rendement le plus élevé en lin arra-
ché récolté & Nappan—=8,200 1b. par acre
—fut celul d'une parcelle ensemencée le
4 juin de 40 1b. de graine A I'acre; ensuite
venalt le rendement—6,000 Ib. par acre—
d'une parcelle ensemencée le 28 mal de
80 1b. A I'acre. Le poids moyen de tiges
séchées récoltées dans les parcelles en-
semencées de 80 1b. de graine & 1"acre

raché récolté A Indian-Head—4,240 1b.
par acre—fut celul d'une parcelle ense-
mencée le 23 mal de 80 Ib. de graine &
l'acre. Ensuite venait le rendement—
4,120 1b. par acre—d'une parcelle ense-
mencée le 30 mal de 80 1b. de graine &
Yacre. lLe polds moyen de lin arraché
et séché-dans les parcelles ensemencées
de 80 1b. de graine & l'acre 6tait de 4,030
Ib. par acre, tandis que les quatre parcel.
Jes ensemencées de 40 1b. & 1'acre avaient
donné une récolte moyenne de 3,380 1b,
de lin séché par acre.

A Agassiz (Colombie Anglaise).

Le rendement le plus élevé en lin ar-
raché et séché récolté A Agassiz—3,400
Ib. par acre—fut celui d'une parcelle en-
semencée le 156 mal de 30 Ib. de graine
A l'acre; ensulte venait le rendement—
3,280 1b. par acre—d'une parcelle ense-
mencée le 22 mai de 80 1b. de graine dans
les quatre parcelles ensemencées de 80
Ib. de graine A V'acre. Le poids moyen du
lin arraché et séché dans les quatre par-
celles ensemencées de 80 1b. de graine
A Tacré 6tait de 2,740 1b, tandis que le
poids moyen de la récolte dans les quatre
parcelles ensemencées de 40 b, de gralne
A l'acre était de 2,490 1b.

Ces chiffres font voir qu'a Ottawa, a
Indian-Head et A Agassiz ce sont les par-
celles ensemencées de 80 1b. de graine &
I'acre qui ont produit le polds le plus éle-
vé de lin arraché par acre, tandis qu'd
Nappan et & Brandon 'avantage en polds
était en faveur des parcelles ensemen-
cées de 40 1b. de graine & l'acre.

Continuation des essais de lin pour
graine.

Comme les résultats obtenus en 1896
quant A la faible quantité et & la pauvre
qualité de la filasse qu'on pouvait obte-
nir du +n récolté dans les provinces du
Nord-Ouest du Canada étalent d'accord
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bon vendeur de vendre une ligne qui n'est pas
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vétements,la plus grande renommée au Canada.
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avec l'opinion générale d'experts qui
avajent mis en oeuvre du lin de méme
gualité dans des climats semblables de
POuest des Etats-Unis, nous les avons
considérés comme concluants et n'avons
pas cru nécessaire de répéter les essals
Nous avons toutefois pendant plusieurs

RESULTATS D'ESSAIS DE CUL
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d'une sbche esse tres exceptionnelle.

1l parait ressortir de ces résultats que,
Jorsqu'on séme le lin pour sa graine seu-
Jement, le semis de 40 Ib. de graine A&
Yacre ne donne pas toujours une récolte
l::ll forte que celui de 80 1b. A Vacre.
Les rend ts en graine dans
168 quatre n'nnéva d'essais & Brandon pré-
sentent une différence moyenne de 23 1b.
par acre en faveur du gemis de 80 1b. de
graine, tandis qu'a Indian-Head le plus
dtu des deux semis a donné un gain de 2
boisseaux 1.2 par acre. Ces essais ont
toutefols 6té faites dans un terrain qui
avait été plusieurs années en culture, et
cecl peut avoir quelque peu affecté les
résultats. Sur nouveau défoncement, To-
pinion générale fondée sur l'expérience
est que la quantité de 40 Ib. de graine &
l'acre est suffisante. Quant au meilleur
moment pour le semis dans les provinces
du Nord-Ouest, on recommande ordinaire-
ment de semer pendant la seconde moitié
de mal. La graine choisie pour semence
doit &tre rondelette, blen développée,
@'une bonne couleur et sans mauvaises

raines. Dans les grands champs on
s#me en général & l'aide du semoir.

11 a 6té encore fait quelqeus essals de
culture de lin aux fermes d'Indian-Head
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années continué les essals de culture du
lin pour sa graine, en employant 40 et 80
Ib. de graine A l'acre dans chacun des
quatre semis faits & intervalles d'une se-
maine. Dans tous les essals subséquents
nous avons laissé marir les tiges, et les
avons ensuite fauchées et battues.

UTURE DU LIN POUR GRAINE.
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et de Brandon en employant les quan-
tités suivantes de semence:
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Semence

A nger d'aprds les récoltes produites
et la qualité de la graine récoltée, 11 est
6vident que les conditions dans les pro-
vinces du Nord-Ouest du Canada sont fa-

vorables pour la production de la graine
de ln. Ainsi quaux Etats-Unis, c'est
dans le Nord-Ouest que cette industrie
s'est le plus développée. Aux Btats-Unis,
o la production annuelle varie entre
vingt-cing et presque trente millions de
boisseaux, le Dakota du Nord produit en-
viron moitié de la récolte entidre; si au
produit de cet BEtat on ajoute celui du
Dakota du Nord et du Minnésota, on trou-
ve que ces trois Etats contribuent pour
plus des trols quarts A la production to-
tale,

Au Etats-Unis le rendement moyen en
graine de lin par acre pendant les cing
années jusqu'd 1907 a été de 9.6 bois-
seaux.

La production de la graine de lin en
Canada n'a pas 6té suffisante pour satis-
faire A la demande des hulleries. C'est
pourquol il en a été importé de grandes
quantités des Etats-Unis et de la républi-
que Argentine, La quantité apportée en
Canada pendant 1906 a été d'environ
500,000 bolsseaux. On importe en ou-
tre une grande quantité d'huile de graine
de lin, que l'on pourrait fabriquer avec
avantage dans le pays si la récolte de
graine y 6tait assez grande. Le gouver-
pement canadien, dans V'intérét de I'agri-
culture du pays, a jmposé sur la graine
de lin un droit de dix centins par bois-
geau, et tant que la demande dépassera
tellement 'approvisionnement .ce sera
pour les cultivateurs un grand encoura-
gement A semer du lin gur une plus gran-
de &chelle.

Sol et traitement.

Un sol profond, bien ameubll et dans
un bon état de fertilité, mais en méme
temps pas trop compacte, convient bien
pour le lin, On peut méme dire qu'un
sol propre & la production d'une bonne
récolte de grain pourra étre employé
avec succds pour la culture du lin. Dans
la plupart des pays oi I'on cultive le lin,
on le fait prendre place parmi les cul-
tures d'une rotation régulidre, que chaque
cultivateur arrange suivant ses condi-
tions particuliéres et de manidre A ce que
le lin revienne régulidrement une fols
tous les quatre ou cing ans. Une rota-
tion communément suivie dans les con-
trées ol I'on cultive le lin est, me dit-on:
avoine, seigle, blé, tréfle et lin. On con-
gidére le tréfle comme étant l'une des
meilleures cultures qui puisse précéder
le lin, parce que ses racines pénadtrent
profondément dans le sol et amdnent & la
surface des approvisionnements de fertl-
1ité que beaucoup d'autres plantes n'at-
teignent pas. Le tréfle capte aussi et
emmagasine de l'azote de I'atmosphdre,
et, lorsqu'on V'enfouit, il fournit & la cul-
ture suivante une quantité considérable
de cet important élément. Dans les sols
de “prairies” du Nord-Ouest on peut se-
mer le lin sur un premier défoncement;
mais 11 produit ordinairement davantage
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Nouveautés pour le Printemps 1909.
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sur billons retournés ou sur une jachére
propre. Pour rendre cecl clair & ceux
qui ne sont pas au fait des méthodes do
culture des “prairies”, nous pouvons dire
qu'au premier défoncement du gazon des
“prairies” on tourne en général sens des-
sus dessous un large et mince billon de
deux pouces seulement d'épaisseur; et,
sl l'on a fait ce travail au printemps, le
terrain est prét pour le retournement
(backsetting) au commencement de l'at
tomne, c'est-i-dire pour un second labour
en travers du premier et en reetournant
les billons jusqu'd environ quatre pouces
de profondeur. On tranche ainsi le ga-
gon décomposé, on le retourne et le re-
couvre d'une couche de deux pouces de
sol nouveau pris au-dessous. Dans beau-
coup de parties des provinces du Nord-
Ouest, le retournement des Dbillons est
la préparation ordinaire pour une culture
de blé. Aprés ce retournement des bil-
Jons, i1 est bon de travailler légérement
au pulvérisateur & disques le sol que T'on
vent ensemencer de lin, en ajustant le
pulvérisateur de telle sorte qu'il tranche
blen la terre, mals sans déchirer le ga-
gon. On ensemence ensuite, et on roule
le terrain de maniére & blen affermir le
gol, Beaucoup de cultivateurs défoncent
le sol plus profondément, jusqu'a trols ou
quatre pouces, puis le travaillent au pul-
yérisateur & disques, Y'ensemencent et le
roulent. En semant le lin sur défonce-
ment neuf, on a pour recevoir la semence
un terrain comparativement exempt de
mauvaises herbes, ce qui est un grand
avantage pour une culture de lin. Le cul-
tivateur retire ainsi du profit de cette
partie de son terrain dés la premidre an-
née, et la culture du lin a pour effet de
faire décomposer le gazon, de sorte qu'en
automne, on peut labourer jusqu'd la pro-
fondeur ordinaire.
Maladie du lin

Une maladie appelée “brolure du lin"
(flax wilt) a beaucoup attiré lattention
dans le Nord-Ouest des Btats-Unis. On
dit que cette maladie est due au déve

D! t d'un ch ! Blle sema-
nifeste par le fait que les jeunes plantes
ge flétrigsent comme par leffet de la 36-
oheresse ou d'une chaleur intense. Bilo
apparait dans les champs par taches qu!
wont d'abord que trois ou quatre pleds
de dlamdtre; mals, gi l'on n'arréte pas Ia
maladie, ces taches g'agrandissent peu 2
peu jusqu'd ce qu'enfin toute la récolte
peut se trouver affectée. La brjure du
1in se fait voir le plus gouvent 1a ot l'on
a cultivé du lin plusieurs fois de suite
dans le méme terrain. On voit par A
I'importance qu'il ¥y a A faire alterner
cette culture avec celle d'autres planies.
La “brolure du lin” ne mous a encore ja-
mals été signalée dans les provinces da
Nond-Ouest; mals nous n'échapperons
probablement pas longtemps &, cette ma-
ladie, & moins qu'on me puisse l'éviter

Y Vg N A
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par une stricte attention & sulvre une
rotation bien entendue.

Le lin est-il une culture particulidrement
épuisante 7

On répond en général A cette question
par laffirmative, mais cette opinion ne
parait pas 8tre justifié par les analyees
chimiques qui ont &té faiteg de cette
plante et qui font connattre les prinet
paux éléments de fertitité enlevés au soi
pendant sa période de végétation. Om
peut résumer comme suit les résulta‘s

par 1 chimique, lesquels
représentent approximativement les quan-
tités d'aliments des plantes enlevés au
gol par le lin, le bié et l'avoine:

Un acre de lin produlsant 15 bolsseaux
de graines et 2,000 livres de tiges enléve
au sol:

Aclds

Lan, Azote. phospho- Potasse.
rique.
1b. Ib. b,
Graine, 8601b. ... 20 14.86 9.28
Paille, 2,000 1b ... 20 ;000 25.00
Total. . ... LU 23.86 .98

Voicl maintenant pour comparaison les
quantités des mémes éléments enlevds
au gol dans un acre de blé produisant 25
polgeeaux de grain et 2,200 livres de

tiges:
Acide
BLE. Aszote. phospho- Polasse.
rique. b
1b. 1b. 864
in, 1,507 1b....  28.60 1268 .57
fuln il we oW ———
Total ... .- 40.68 17.64 1

De méme, un acre d'avolne produisant
50 boisseaux de grain et 2,200 livres de
tiges tire du sol les quantités sulvantes
des mémes constituamts:

Acide
AVOINE Azote. phospho- Potasse.
rique.
1b. 1b. 1b.
in, 1,700 1b.... 82.18 10.48 8.05
g:‘ﬂh. l.’gﬂb . 13.90 4.7 2488
Total ..o 46.08 152 32.88

pans le Nord-Ounest on brile en génd
ral la plus grande partie de la paille de
toutes ces mécoltes, et restitue ainst an
sol sous forme de cendre les ingrédients
minéraux qui lui avalent “é enlevs.
Dans 1'Bst, od I'on utilise principalement
1a paille pour la litiere des animaux, les
constituants minéraux enlevés au @ol lul
sont restitués dans le fumer, de sorte qu'il
1d seul tquela graine, Oa
verra que dans le cas du blé le grain
prend un peu plus d'azote et un peu moins
d'acide et de potasse quo
pe fait la graine de lin; tandis que ¢
grain de 'avoine prend une grande quan
tité d’'azote, presque un tlergs de moins
d'acidé phosphérique et environ un hul-
tiame de moing de potasse. La différen-
ce dams l'effet épuisant de ces diverses
récoltes dans un sol riche serait néai-
moins & peine sensible et me confirm -
uuwa‘opmlonquhnnutmn

yad

colte trds épuisante. Dens quelques exp’
riences faites en 1895 A la ferme expér:
mentale de Brandon (Manitoba) en
mant du blé, de l'avoine et de l'orge
aprés du lin, le arésultats obtenus condul-
gent A la méme conclusion.

Amélioration du lin par la sélection

A ila ferme expérimentale centraic
nous avons trouvé les essaie des difee-
rentes variétés de lin peu satisfalsants
en conségquence de ce que les différente:
variétés n'étalent pas pures. Le céréa-
liste s'oocupe maintenant & multiplie:
ur eertain nombre de lignages sélection-
nés de manidre A obtenir des variétés qu
solent réellement distinctes et homoge-
nes. Quel des sélec-
tionnements geront, nous l'espérons, su-
périeurs aux mélanges desquels ils an-
ront éé obtenus.

LES QUALITES DES VENDEURS

Certaines personnes semblent croire
wun bon vendeur est celui qui peut
écevoir, mystifier, tromper 'acheteur ;

en dehors de la question de moralité
et considéré uniquement au point de
vue du gain, cela peut étre vrai quand
le genre d’affaires est tel que le ven-
deur Wespére pas rencontrer de mou-
veau la méme personne ou lui faire une
deuxiéme vente. Nous prétendons tou-
tefois, qu'une entreprise conduite de
cette maniére nest pas digne d’étre
élevée au rang d’entreprise commercia-
le, it un de nos confréres: ce n'est ni
plus ni moins qu’une eseroquerie.

Nous maintenons que, dans un com-

merce ordinaire,”il n’est pas de bonne
politique pour les vendeurs de prati-
quer la moindre déception; une des
premiéres choses que nous exigeons de
nos vendeurs, cest qu’ils traitenl nos
clients avee une honnéteté, une fran-
chise, une loyauté absolues. Nous
pensons que la valeur de ces qualités
pour un vendeur ressort de toutes ses
actions et, quand chacune de ses paro-
les en est empreinte, ces qualités ne
peuvent pas étre trop estimées.

Chaque acheteur, croyons-nous, est

désireux de traiter avec une maison
3ui lui fournisse de bonnes marchan-
ises & des prix honnétes, qui ait des
stocks en variété et en quantité suffisan-
tes pour fournir & ses besoins sans dé-
lai et o il puisse toujours obtenir la
méme ligne de marchandises.

(Yest un grand soulagement pour un

acheteur quand il trouve une te le mai-
gon de commerce; il devrait se rendre

compte immédiatement qu’il est de son
intérét de faire tous ses achats dans
cette maison; il est en effet si occuné
en général par les autres parties de son
travail qu’il ne peut pas distraire une
partie de son temps d

chercher il a
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Intéressant pour tous les
Tailleurs:

A Hewson Woolen Mills, Limited, de
Ambherst, N, E,, a un des plus grands
et des meilleurs établissements au Ca-

nada, pour la manufacture des Draps fins en
Worsted et en Laine, des Articles Tricotés,
Etc.

Des voyageurs obligeants et courtois pré-
sentent maintenant les draps élégants et nou-
veaux pour le printemps prochain, directe-
ment aux marchands; ‘cela élimine les ser-
vices de l'intermédiaire, économise de l'argent
au marchand et lui donne un choix de mo-
déles exclusifs.

Vendeurs pour la Province de Quebec:
E. HAMEL, Quesec
W. J. HARRISON, MonNTREAL

Achetez directement du fabricant.

Jobin & Harrison

Importateurs et Agents
de Manufacturiers, ¢

204, rue St. Jacques, + Montreal.

MM, Jobin & Harrison sont sur la route
visitant les provinces de Québec, du
Nouveau-Brunswick, de la Nouvelle-
Fcosse, de I'Ile du Prince-Edouard et le
district du Cap Breton, avec leurs nou-
veaux assortiments en Marchandises du
Printemps, comprenant Chapeaux et Cas-
quettes, ainsi qu'un assortiment d¢ four-
rures confectionnées des plus nouveaux
modéles pour livraison immédiate,
des lainages et des vétements pour les
Provinces Maritimes. Ayant des lignes
exceptionnellement bonnes, ils espérent

obtenir des résultats excellents. .

Ne renvoyez pas des clients

sous prétexte que vous ne pouvez pas
trouver des sous-vétements & leur taille
parmi ceux que vous tenez. Prenez leur
mesure et commandez leurs grandeurs en

Sous-
Vétements
[prétréeis-
 sables de
Stanfield.

Toutes les grandeurs de 22 & 70 pouces,
mesure de poitrine, en trois pesanteurs
pour I'hiver ; chaque vétement garanti
it absolument irrétréclssable.

Pensez seulement 4 la variété splendide qui vous est suffi-
sante pour accommoder chaque buste, gros ou petit, aussi bien
qu'un buste normial. icrivez donc pour avoir des échantillons
des Sous-Vétements de Stanfield, de sorte que vous puissiez
examiner leur qualité avec soin.

STANFIELDS Limited, - Truro, N.E.

porte aussi la marque de commerce St-George
L

UsiRivcsE
Sous - Vétements pour Hommes,
Marque St-George,

faits en Diverses Pesanteurs et Textures.

WOOLNAP

(POUR CHALEUR EXTRA)

pour votre protection et pour la notre.




été frathlé sur la qualité ou les prix des
marchandises.

Nour savons par expérience qu'il est
trés satisfaisant, quand on fait un
achat, de sentir qu'on a affaire i une
maison jouissant d’une telle réputa-
tion. En réalité, nous nous sommes
imposé comme régle de ne commercer
qu'avec des maisons de cette sorte.

Pour qu'une maison de commerce
acquidre et conserve la rénutation de
faire des transactions loyales, il ne suf-
fit pas que la maison elle-méme soit
honnéte; il faut que la politique adop-
tée par elle se réfléchisse dans la ma-
nidre de faire des vendeurs, qui, dans
nombre de cas, sont les seules person-
nes faisant partie de la maison de ven-
te que les commercants rencontrent ja-
mais. De 14 Pimportance de vendeurs
avant une bonne moralité, qui, en sol-
licitant des commandes, ne disent rien
que leur maison ne nuisee endosser, T1
est done évident quune maison d’af-
faires honnéte me meut pas emplover
des vendeurs manquant de sincérité,
car rien ne pourrait lui canser plus de
préjudice que Pentremise de tels hom-
mes,

D’autre part, une maison vendant
des mapchandises inférienres a besoin
de vendeurs qui puissent et venillent
mentir suffisamment pour dissimuler
cotte infériorité sous Je mantean de pa-
roles  plausibles,  Par conséquent.
quand on rencontre un vendeur dont

TISSUS ET

les paroles sont toujours correctes, un
vendeur qui ne 'abaisse pas & de faus-
ses représentations, on peut étre con-
vaincu que la maison pour laguelle il
travaille est honnéte et digne de con-
fiance; on est alors disposé & traiter
avee lui,

Pour qu'un vendeur produise cette
impression sur les commercants, il lui
faut quelque chose de plus qu'une sim-
ple abstention de mensonge, Tl doit
g'en tenir & ce qu'il sait étre vrai, sans
mentir délibérément, ni mélanger des
choses imaginées, des opinions et des
faits d’une manidre qui pourrait déce-
voir le client ou I'induire en erreur;
celui-ci'ayant appris qu’il a éé trom-
pé, achdtera rarement du méme ven-
deur une autre fois, la maison perdra
un client,

Beaucoup de vendeurs sont enclins
& répondre négligemment aux ques-
tions qui leur sont posées, quelquefois
dang Vintention de tromper, mais
beancoup plus souvent probablement
dans le but de dissimuler leur ignoran-
ce du sujet en question. ('est une pra-
tique qu’il faut sévérement condamner.
Nous préférons de beancoup que nos
vendeurs avouent leur ignorance au
client et 1ui conseillent de nous deman-
der des renseignements, & la chose en
vaut la -peine. Bien qu'on ne deman-
de pas aux vendeurs de donner aux

clients des explications inusitées ou.

techniques, il est cependant excessive-

NOUVEAUTES

ment désirable qu’ils aient une con-
naissance approfondie des marchandi-
ses qu'ils ont en mains, de maniére &
pouvoir les décrire et répondre aux
questions qui leur seront vraisembla-
blement posées.

Une erreur fréquemment commise
par les vendeurs consiste & insister au-
prés d’un homme occupé nour qu'il lui
accorde une audience; cet homme en
est ennuyé et ne regoit pas le vendeur
comme il le devrait. Outre le tact que
le vendeur doit avoir, il va sans dire
qu'il doit &tre habile et affable.

Les commercants qui sont depuis
longtemps en affaires se rappelleront
qu'autrefoig les vendeurs avaient cou-
tume de boire et de se livrer & des or-
gies avee les clients. A cette époque,
certains marchands tenaient des bars
dans leurs magasins, d’autres avaient
des cruches ou des bouteilles de whisky
sous la main pour leurs clients, et on
pensait que les vendeurs devaient em-
mener les clients an dehors et leur of-
frir & boire, afin de conserver leur
clientéle.

(Clette contume a presque totalement
disparn aujourd’hui; les affaires se
font maintenant plus strictement sur
une base de mérite qu'autrefois. De-
puis longtemps, mous avons posé
comme régle que, si la clientéle d'un
homme ne pouvait pas étre obtenue
sans que nos vendeurs boivent avec lui,
il valait mieux nous en passer.

.
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: Printemps 1903 :
‘ ' : Nos voyageurs offrent, pour la Saison du Printemps prochain, le meilleur assortiment :
i‘ » d'échantillons de Sous-Vétements Tricotés que nous ayons jamais produits. "
| : LIGNES DANS TOUTES LES QUALITES POUR :
“ * HOMMES, FEMMES ET ENFANTS. ‘
| » 2 n
| Sous-Vétements de Walson :
E *
) En plus de nos lignes régulicres d’Articles a Cotes Elastiques, nous offrons des :
' : Articles pour Hommes en Balbriggan Uni et a Mailles. :

: Nous sollicitons vos faveurs estimées.
H

~

WATSON MFG. CO., LIMITED 3§
2
PARIS, Ontario .
» ‘ AGENTS: -
i BRYCE & CO., McCLUNG & BURNS, A. L. GILPIN, J. A. MURRAY, 3
Winnipeg, Man. nur W:I!::‘nt’::os.t. West, 207 r::.::r.;.l'..cqnen. Sussex, N. B. *
*
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Fingering Beehive de Baldwin

La Laine * Fingering” ORIGINALE

LA MEILLEURE DE LA CRANDE - BRETACNE

NE PEUT PAS ETRE SURPASSEE

or s CIALEUR, b CONFORT ¢ b DUREE conbins.

Derniéres Spécialités:
Laio & Tricolae Doubl Bethve, U nendse s bttt 1 S, L Gk a8
meilleur fil & filer & trois brins, mais est beaucoup plus fort et plus durable i l'usage.
[“no mlr “ n“g" msmvo' :T':l; :2::::\::: dI:":\‘; ::Ii.:nc(:n?:;:f‘: les Rugs et les Nattes. Retors cliblé, fini lustré. Fournie
Laino Edor Dooive, U elamstd b pou ot o eropon” G S P

hlno Plumﬂ Bum“‘ lll‘:;::.uku:u 61 & Tricoter ou & Crochet. Reproduit I'spy tulée d'une Plume d'Autruche ou de
an.

«2de Qualité de Baldwin,” fournie en ** Scotch Fingering” 2, 3, 4 et b brins; Laine & Filer, 3 brins ; Laine

White Heather g
* pour Corps ; et ** Petticoat Fingering,” 4 brins. Laines bonnes, sres, de haute qualité & un prix populaire

uniforme.
AGENTS:
5. & J. BALDWIN & PARTNERS, LT pumcan meci & co.
HALIFAX, ANGLETERRE MONTREAL et TORONTO

Etablis en 1785 Vente en Gros uni t D dez des échantillons.
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Ava,nt (30 novembre)
I'Inventaire

Nous avons un certain nom-
bre de lignes de liquidationdans
tous les départements, a offrir
a des prix spéciaux,

Les marchandises de printemps
arriveront bientdt, et nous dési-
rons leur faire de la place.

Il sera évidemment avanta-
geux pour vous de visiter notre
immense magasin pendant ce
mois ou de voir les échantillons
de nos voyageurs. Nous pou-
vons vous offrir des valeurs
splendides.

GREENSHIELDS, LIMITED

MONTREAL.




