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Le Nouvel Edifice Gillette —Rue St-Alexandre, Montréal.

Persuadez a Vos Clients d’Acheter des
Marchandises Manufacturées dans le Pays.

Tout établissement manufacturier ¢établi avec succés 4 Mont-
réal, comme la Manufacture du Rasoir de Sareté GILLETTE,
représentée ici, augmente la prospérité de notre chére Province
de Québec. 11 met nombre de milliers de dollars dans la poche
des bons Canadiens, qui les dépensent dans des magasins Ca-
nadiens.

Au contraire, I'argent dépensé pour des rasoirs de fabrication
étrangére entre dans la poche d'¢trangers. Il n’enrichit pas la
Province de Québec et pas une parcelle de cet argent ne rentre
dans votre magasin.

Mais, cette considération mise a part, lss marchandises de
fabrication caradiennes sont dignes de votre confiance.

Le Rasoir de Sireté GILLETTE

Les Rasoirs GILLETTE Canadiens, manufacturés enticre-
ment 4 Montréal par les ouvriers Canadiens de la GILLETTE
Safety Razor Co. of Canada. Limited, sont, a tous les ¢gards,
les égaux des GILLETTES fabriuués en France ou en Allema-
gne, en Angleterre ou aux Etats-Unis et grandement supé-
rieurs 4 tout autre rasoir fabriqué dans n'importe quel pays.

Le GILLETTE est le SEUL Rasoir de Stireté manufacturé¢

dans la Province de Québec ou méme dans le Canada. Clest le
rasoir le plus satisfaisant que vous puissiez vendre. Il rapporte
de bons et siirs profits, parce qu'aucun marchand ne peut le
vendre au rabais.

Activez donc la vente du GILLETTE, ¢t du méme coup, fai-
tes un bon profit, faites plaisir 4 vos clients et contribuez au
développement de notre Province de Quéhec,

The Gillette Safety Razor Co. of Canada, Limited.

Bureau et Manufacture — Nouvel Edifice GILLETTE, rue St-Alexandre.

MONTREAL.
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JOHN LYSAGHT LIMITED A. C. LESLIE & CO., LIMITED

FABRICANTS MONTREAL
BRISTOL. NEWPORT et MONTREAL. GERANTS de la SUCCURSALE CANADIENNE.
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LA SAUCE WORCESTERSHIRE G'ORICINE ET AUTHENTIQUE.
“En Faveur dans tout I'Univers”

depuis plus de 70 ans, pour Poisson, Soupe, Gibier, Volaille,

Cételettqi et Rotis. Pour protéger vos intéréts, la signature de

Lea & Perrins est en BLANC sur 1'étiquette rouge et en NOIR
sur I’enveloppe extérieure. '

Cherchez ces deux signatures.

J. M. DOUGLAS & GO.

MONTREAL,

Agents Canadiens.
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Les Essences préferées sont les

Essences Culinaires de Jonas

Renouvelez votre Stock

JONAS’ JONAS' “SOLUBLE”
TRIPLE ROYAL o
CONCENTRE QUINTESSENCE Grosse.
$ 9.00
- Prix par ha Prix par 1500
rosse bidah Grosse
1 oz $ 9.50 :W; SV o 4 oz. $42.00 27.00
[P _
owml 9 (. 18.00 || PLIEN g o, 84.00 51.00
JONAS' “ANCHOR” “LONDON"
TRIPLE PUR
CONCENTRE CONCENTRE
ZON
i ol e gl
LA 2 oz. $ 21.00 2 oz. $12.00 1 oz. “London” $6.00
e R 36.00 4 oz. 21.00 20z, 900
waessencss || 8 0z, 72.00 8 oz 36.00
womoces| | 16 oz. 144.00 16 oz 72.00
“neheg yous-
JONAS' “GOLDEN Iasll?xlxlc’es
ROYAL STAR Ext 8100
QUINTESSENCE Double Force sy X 125
i : XX 150
WRTTEA XTI XXX 200
iy sz || XXXX 250
2 oz $21.00 2 oz g 9.00 : XXXXX 300
2} oz 24.00 4 oz 15.00 XXXXXX 350
5 oz 42.00 L 8 oz 27.00
8 oz 72.00 . 16 oz 51.00

Essences de Jonas en bouteilles, Jarres, Barillets et Barils pour Confi-
seurs, Fabricants de Créme a la Glace, Etc., Etc. Prix $6.00 a $12.00
le gallon, suivant qualité. Qualités Spéciales et Prix Spéciaux par Contrat.

HENRI JONAS & CIE.,

FABRICANTS
MAISON FONDEE EN 1870.

389 et 391 Rue St-Paul, + . « « =« =« . <« Montréal.
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“SINCERE”

SAVON A POLIR

Fait au Canada.

Poli sans égal pour nettoyer les vitres,
les miroirs, tousles articles en verre,les métaux,
le marbre, les toiles cirées, les boiseries, la
bijouterie, etc.

MANUQ!"USUQ;% Enléve les taches, le goudron, la pein-

/ WlLLI;&)l:IT CO +LIMITED ture, l'encre, etc.

VLTI 1107707100 ////// ez
// J[//Oz 0///V[ (4 [5 S/f )/’/ 7 // //

Le meilleur savon a récurer sur le marché.

“SINCERE”

SAVON POUR LES MAINS.

(En boites de fer-blanc)

“ANTISEPTIQUE”

Ce savon détache les mains, et laisse la peau
douce. Son emploi n’abime pas la peau. Il fait dispa-
raitre les taches d'huile et de couleurs, et la malpro.
preté de toute sorte.

Le savon Sincere ne contient que des ingrédients
de la plus fine qualité.

Un seul prix pour tous.

Donnez une Commande a votre Marchand de Gros.

L 'Epicier sincére vis-a-vis de ses clients leur ‘vend le
Savon “ SINCERE”

William Compagnie Lim'itée,

MONTREAL, Canada.

Tél. Bell, Est 4253 724-726 Notre-Dame Est

—Jl|| «
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est un Poéle en Fonte, ‘‘construit sur commande™ tout spéciale-
n ment pour les besoins de nos clients de la province de Québec.
Le Foyer A hois est exceptionnellement grand et le foyer d char-

hon est aussi hien proportionné.

) Le REGAL FAVORITE a le plus grand foyer a bois de tous les

' | antres Pocles en fonte. Dans beaucoup de poéles au tois et au

/ charbon, le foyer & bois est trop court et trop ¢troit, ¢t la porte D QO RZ) o
n'en vaut guére mieux. C'est principalement pour cette raison 73/1_ X 9 /4
o
v

. . . \ . . . vy
que dans les districts fermiers et ruraux ol le bois est le princip 1
combustible, on est généralement oppos® aux pocles en fonte.

Ceci est le point par excellence qui milite en faveur du REGAL

1'exacte proportion de son fover & charbon.

Remarquez :-- Le spacieux foyer a bois et la

!
)
(
| )
i g FAVORITE, vu la grandeur exceptionnelle de son fover a bois et
)
)
) grande porte du foyer.
(
)

LE

Regal Pavonds

est construit de manicre sup-
pléer & un besoin qui se faicait
depuis longtemps sentir dans
la Province de Qucbec, pour
un Beau et Grand Polle en
Fonte, possédant des traits
d'utihit¢ et d'¢conomic in-
coiitestables, reconnus par tous
ceux qui s'occupent de pocles.

Ordonnes-enun Echantillon,
examines-le, pescs le, mesure, -
le et mettes-le d1'¢preuve par
t\’”.\ ](',\ ”1"_\'('”.\ IYU.\S“)]('\.

I.e Fourneau mesure 20x21x
13. Le dessus est spacieuy et
sur le de ant se trouve une
plaque d pentures avec clef,

I.es parties nickelées sout
détachables; ce qui est aussi

d'une grande commodité,

Si vous n’avez pas regu notre catalogue, écrivez-nous. .
Envoyé sur demande en Anglais ou en Frangais, comme on le désire.

Manufacturé par

FINDLAY BROSs. CO., LIMITED. - - - - - - - - Bureau chef et usines a Carleton Place, Ont.

P U R
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{
“Universal F ite” est trui ;
avorite est construit correcte- |

f

» (

ment et ne se derange as 5

° (

5

la vente d'un hon Pocle de Cuisine ¢t un client satisfait veulent dire beaucoup pour le marchand. ILa (
vente d'un mauvais Pocle de Cuisine a pour effet de mccontenter un client et de faire perdre sa clientéle /
et peut-étre celle de son voisin, (
Augmentez votre popularité parmi vos clients en leur vendant un UNIVERSAL FAVORITE. Vous {tes }
sur quiil donnera satisfaction (
Lavente d'un deces Podles 0 Chaisine assure celle de plusieurs autres dansle méme voisinage ; en outre !

elle attire L clientcle et facihite heaucoup la vente d'autres articles.

REMAROUEZ LE BEAU _
‘Y48 RECHAUD TIUILE

le UNIVERSAL FAVORITE est d'une classe unique dans son genre. Il est admis par des experts en Pocles
que c'est le meilleur Po*l: d= Cuisine en acier qui ait jamais été offert au Commerce, Ordonnez-enun
comme échantillon.  Vous coastaterez que c'est le venleir silencieux de votre commerce de pocles.
Faitavec porte de réchau | qui abaisse ou qui ronle en dedans comne on le désire.

Nous Manufacturons une ligne compléte de Potles de Cuisine en acier et en fonte, ainsi que de toutes
sortes.

- FINDLAY BROS. CO., LIMITED - - - - Bureau principal et usines a Carleton Place, One.

B A AL A e e, A e A e T S
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Les Overalls de Warwick
sont les meilleurs.

Warwick Overall Co.,
Wearwick, Que.

Jw .9 1A
@, “
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Si vous désirez avoir des clients satisfaits, ven-
dez uniquement les marchandises
portant le nom de

“JAMIESON”

VERNIS

POUR TOUT USAGE, COMPRENANT NOTRE VERNIS “COPALLINE”
ET NOS TEINTURES AU VERNIS.

PEINTURES PREPAREES PURES

Marques : —CROWN & ANCHOR -ISLAND CITY—RAINBOW.
Des centaines de clients sont préts a témoigner que leur emploi donne une
satisfaction parfaite.

Couleurs Séches

Notre maison est une du petit nombre des manufactures fabriquant des Cou-
leurs Séches, et nous sommes ainsi en mesure de savoir que les couleurs
broyées a la laque (Japan), ou a I'Huile de lin pure raffinée, sont d'une
pureté incontestable. '

R. 0. JAMIESON & GO., LIMITED

INTABILIS KN 1858.

Propnétaires et Directeurs de la Compagnie

P. D. DODS & CO., Limited

MONTREAL et VANCOUVER.

NOUS AVONS PLUS D'UN DEMI-SIECLE DEXPERIENCE COMME
CARANTIE DE NOS PRODUITS.
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La Caisse Enrégistrense ‘“BARR?®’ Economisera a tous

Si VOUS pouviez faire un Placement simple et facile qui vous économiserait

Le calcul est assez facile A faire. Additionnezla p:rte que vous faites en ror-
tant les comptes d'un livre A un autre, la peite qui résulte d'erreurs dars
la tenue des livres ; les omissions d'inscriptions en compte, l'allocation
d'un crédit trop élevé, le délai des paiements & tel point qu'un compte
-~ finit par ne pas Ctre payé, et la perte de clients & cause de discussicus et
de malenten.us au sujct de factures inexactes —ajoutez tout ccla ensem-
ble et vous arriverez a une jolie somme pour 1 année enticre, d vlusieurs
centaines de dollars au moins. Puis, faites le calcul pour un certain
nombre d’années et vous aurez une estimation raionnable de ce que la
Caisse Enrégistreuse *“BARR"’ vous économisera.,

i

Ce n'est pas une question de sentiment. Des chiffres réels, cans fard,
vous le prouveront indubitablement,

gl aFT
B ,
LT T

fl

¥
Hizg

Votre devoir envers votre commerce et envers vous-
méme vous oblige A vous renseigner aujourd'hui mé-
me sur la Caisse Enrégistreuse ““BARK". Négliger
cette occasion, c'est jeter par les fenétres de. centai-
nes de dollars—non pas en théorie, mais en pratique.

Si vous voulez économlser de l'argent, <nvovez n us
immédiatement ce coupon, pour ne pas 'oublier,

Barr Registers Limited

Trenton, Ontario.

F ournissez aux P eintres nos

PEINTURES DE HAUTE QUALITE.

Elles sont I'assurance du plus haut dégré de satisfaction.

La qualité de nos peintures est dile aux soins pris pendant
le procédé de manufacture — chaque chose étant sous notre stricte

surveillance.

Un essai vous convaincra qu'elles sont de la catégorie des pein-

tures qui provoquent le renouvellement des Commandes.

lerivez-nons pour [)l‘i\: et echantillons.

THE OTTAWA PAINT WORKS

FABRICANTS DE PEINTURES

OTTAWA, Ontario.
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les Epiciers des Centaines de

des centaines de dollars, le feriez-vous ?

Darr Registers Limiled,
Toronto, On!,

Messteu &5

Siovous ponrez nous prouver
que la Caisse Envégistreuse * Bary

nous économisera des centaines de
dollars dans nolre commerce, nous
en serons hcureux.  Envoveznous
tmmédialen en! desrenseiznements

complels.

_Jours aux mwéme niveau, le livre d'acier

La Cai se Enrdgistreuse “BARR" ¢st
de beaucoup supéricure a toure antre
carsse ent égristrcuse sur le marché. I
surface dcstinée aux écrtures est tou-

est bien ¢quilibré ot d'un mani ment
tres focile Vindex a fermeture auton ani-
que est d'une grande aide, et i] y a beau-
coup d'autres points de supériorité gue
VOUS devriez conn. itre,

Nous fournissons le commerce de quincaillerie depuis

1861, I

ce qui veut dire 51 ans de perfectionnements et d'améliorations.

o

" 2 t B
! 1

Nos articles sont supéricurs a tous autres.

Notre nom est notre garantic : nos prix sont les plus avantageux qui soient.

| Envoyez nous vos commandes, nous vous servirons a votre entiere satisfaction,

| COWAN & BRITTON,

| GANANOCGUE, Ont.

—_——— ——— - ——— ———

Charniéres - crochets et crampens et ferronnerie de batiment.




10 ~ LE PRIX COURANT

“Le Grand “P” est pour la PEINTURE
Le Petit “p” pour le PROFIT

et la hauteur relative des deux lettres représente la valeur
relative de la peinture ct du profit pour votre commerce,
M. le Marchand.

n. Lla peinture que vous vendez a une importance beau-
coup plus grande pour votre succés que le profit qu’elle
vous rapporte. Le profit fait a perte de clientele a tot fait
de ruiner un commerce—chaque vente doit représenter une
grande valeur et donner de la satisfaction.

C'est la qualité que votre client demande—et vous ne
serez jamais a-méme de faire un profit surla peinture, aprés la
premiére vente si la qualité de cette peinture'ne ramene pas I'ache-
teur au magasin. Les ventes isolées n’établissent jamais un com-
merce de peinture ayant quelque valeur. Ce sont les commandes
renouvelées qui vous rapportent du profit.

Les Peintures Martin-Senour—ligne compléte de pein-
tures pour tous les usages—sont celles qui raménent au
magasin les acheteurs, leurs amis et leurs voisins. Elles
procurent aussi de bons profits. Alors, & quoi bon gaspil-
ler du temps avec des peintures de qualité inférieure ? MART lN S

Eorivez aujourd’hul au sujet de I'ag et com z & faire du profit sur les BemiOR INTeR o
S . peintures qui provo'qnom des ordres de renouvellement. PAINT

The MARTIN-SENOUR Co., Limited.

Les Pionniers de I'Industrie des Peintures Pures.
MONTREAL. TORINTO. CHICACO,

“BARNET”

Yoila lc seul Refrigerant dont vous
dever pousser la vente.

{" Et vous devez agir ainsi parce que c'est le meilleur réfri-

gerant qui soit — le seul réfrigerant qui puissse donner a
vos clients pleine et entidre satisfaction dés le premier
jour de son acquisition.

Le Barnet est solidement construit sur le Systéme Syphon
avec un intérieur en Porcelaine qu'il est aisé de conserver
parfaitement propre et sanitaire par un essuyage occasion-
nel avec un torchon de drap.

Mais, son point le plus remarquable est la circulation par-
faite d'air froid et sec, rendue possible par le fait méme
de sa construction.

C'est le plus commode des réfrigérants.

Ecrivez nous et demandez-nous la merveilleuse épreuve de
quatre jours d'un Réfrigerant Barnet faite par le Dr. Bruce
Smith, Inspecteur des Hopitaux d'Ontario. Son rapport
vous aidera a faire des ventes —et c'est 13, la raison d’étre
de votre commerce.

»e BARNET Manufacturing Co., Ltd.

RENFREW, - - - Ontario.
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| Les Articles de Base-Bail

“Crescent”

OCCUPENT UN HAUT RANC.

e ———

~—

AMERICAN {

ASSOCIATION

lls sont Choisis Spécialement par beau-
coup de Sociétés d’Amateurs et de Clubs.

Partout les joueurs de Base-Ball les connais-
sent, les emploient et les aiment.

Ce sont les Valeurs absolument les Meilleu-
res en fait d'Articles de Base-Ball pour les prix
auxquels leurs diverses sortes sont vendues.

Les Balles CRESCENT ““Official League”

et “American Association '’, les Batons ““Professional’’, et les Gants et Mitaines “Crescent’’
sont les MeilleursArticles Connus pour le Jeu de Base-Ball.

Les lignes pour Amateurs et Jeunes Gargons sont faites avec beaucoup de soin ; il n'y
en a pas de meilleures.

Il y aura Une Vente Enorme
D’'ARTICLES DE BASE-BALL EN MAI ET EN JUIN.
Ou en est VOTRE Stock ? Pouvez-vous faire face 4 la demande ?

Donnez:Un Ordre Immédiatement.

Ne désappointez pas les joueurs  Ne les faites pas attendre.
Ayez toujours en mains les marchandises

Demandez notre Catalogue No. 45
Donnez votre commande a notre Vendeur ou envoyez-la directement

par lettre. Nous avons le stock. Nous faisons de promptes
expéditions. Nos prix sont corrects.

LEWIS BROS., LIMITED,  Montréal.

OTTAWA. TORONTO. VANCOUVER.

——

II
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The James Smart Mig. Co. Limited

BROCK VILLE, ONT.

ETABLIE EN INCORPOREE EN

1854. 1881.

Manufacturiers de Quincaillerie, Outils, Articles de Bois,
Poéles, Fournaises et du Générateur d’Air-Chaud Kelsey.

La Fournaise a Bois “Emperor Perfection”, en trois

~TTh grandeurs, est la fournaise & bois la plus simple,
W’ '. la plus économique et la plus durable qui existe.
- ®
-
(1T
T —
o2 3
G 72
(i
By "jﬂ:ﬂ
Ny 2
i "
LU "_u

Fournaise a Bois ‘‘Emperor'’.

e

Le Fourncau “Crown Perfection” représente nos dernierg
et meilleurs efforts pour la construction des fourneaux en
métal fondu.

Sa construction implique de nombreuses et nouvelles
purticulnrités concernant 1'économie réelle, la durabilité et
I'efficacité.

- e T

Ce Fournecau est muni de tous les perfectionnements mo- Fournian “Crown Perfostion,
dernes, précieux pour un poéle de cuirine, parmi lesquels
nous citerons les garnitures mobiles, plaquées nickel, qui peuvent étre soulevées sans enlever un boulon.

Si notre ligne vous intéresse, nous vous envgrrons avec plaisic de plus amples informations, sur demande.
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TOUS LES
AVANTAGES

Sont Réunis

DANS LA

MARQUE

‘““MOP ' Tordeuse a Ma-

‘“MOP"* Tordeuse 2 Manivelle nivelle Marque Tarbox.

Marque Tarbox. CrANK
CRANK WRINGING MoOP WRlNGING
THE TARBOX BRAND MOP

‘THE TARBOX BRAND

POURNETTOYAGE A [Sm s
SEG OU HUMIDE |

AYEZ UNE PROVISION
DE TORCHONS=SUP-
PLEMENTAIRES.

Ces marchandises
sont tenues en-stock
dans les Magasins de
Gros de Montréal et
de Québec.

S e e

TARBOX BRO. Manufacturiers, " Toronto.
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“PURITAN.”

La Laveuse & Moteur “Puritan” a une
grande vogue dans les cités ou les villes on
il y a un service d’eau. La force, la simpli-
cité et le beau fini du moteur, et le fait qu’il
fonctionne 4 une trés basse pression, ont
donné la meilleure satisfaction aux per-
sonnes qui ont acheté une de ces laveuses.
La cuve et le mécanisme de lavage sont
exactement les mémes que dans I'ancienne
‘‘Puritan”’ actionnée d la main ; cela veut
dire qu'il n’y a rien de mieux.

Laveuse et Tordeuse Electri-

ques “MAXWELL.”

Nous sommes les premiers manufacturiers
au Canada qui aient inventé et mis sur le
marché une Laveuse et Tordeuse Electri-
ques, telles que représentées par cette figure,
Cette machine est mue par un moteur, dont
la force est d’un huitiéme de cheval-vapeur
et qui peut étre reli€é 4 la douille de
n’importe quelle lampe élec:rique ordinaire.
La Laveuse et la Tordeuse s-nt actionnées
indépendamment 1'une de l'autre—, 1'une
peut étre arrétée et ’autre mise en opération
par un systéme trés simple. On peut s’en
servir dans toute maison o il y a une instal-
lation électrique.

— Ik —

~«“CHAMPION"
Laveuse a Grande Vitesse.

La Laveuse d Grande Vitesse
‘‘Champion’’ a aussi la méme cuve et
le méme mécanisme de lavage que
I’ancienne laveuse ‘‘Puritan,’’ mais son
actionnement est nouveau et perfec-
tionné. Ce qui le distingue, c'est le
lourd volant.qui fait plusieurs révolu-
tions 4 chaque mouvement du levier et
fait fonctionnerlalaveuse ‘‘Champion’

avec une facilité et une régularité

étonnantes.

Laveuse “BLUE BELLE.”

La Laveuse ‘ Blue Belle"” e:t du type &
cuve tournante ; elle est sans égale pour
les persornes qui préférent ce systéme.
La cuve tourne dans un sens, pendant
que la p'anche supérieure de frottage
tourne en sens opposé ; le lavage se fait
ainsi trés rapidement. De forls ressorts
en spirale placés sous la cuve aident
matériellement 4 son bon fonctionne-
ment.

tout défaut.

Il vous sera profitable

les qualitées

Marchandise

Les produits “Maxwell” sont connus d’
et efficacité du service qu'’ils rendent.

Le marchand qui tient cette ligne vend
choisissent — marchandises qui procurent un

Notre manufacture est munie d'une ma
des facilités pour faire de promptes expédi-

Demandez-nous immédiatement

David Maxw.ell_ and

. S !
Agence & Montréal :
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Baratte “FAVORITE.”

La baratte ‘‘Favorite’’ de Maxwell est en
usage dans le monde entier—en Danemark, le
pays du beurre par excellence—aux Etats-
Unis, malgré les tarifs élevés—et dans toutes
ies parties du Canada. Nos Colléges d’Agri-
culture et les Inspecteurs du Gouvernement la
recommandent, parce que c'est la meilleure
baratte qui existe.

Les coussinets d cylindres—et les leviers 4
la main et au pied font du barattage une tiche
aisée, méme pour un enfant.

Toutes les grandeurs, depuis % & 30 gallons.

Tordeuse “ECLIPSE.”

La figure ci-dessus représente la tor-
deuse “‘Eclipse,’’ le dernier genre que nous
avons mis sur le marché. Cette Tordeuse
peut étre fixée a des cuves de Buanderie
de toute description. Nous manufacturons
une ligne de Tordeu: es comprenant 50 a 60
machines différentes, d'une largeur 10a 14
pouces et durant d’'un 4 cinq ans, avec ou
sans coussinets 4 billes ou engrenage cou-
vert, Variété satisfaisant les besoins de
tous les clients.

de mettre a ’épreuve

de venté des

s ‘Maxwell.”

un océan a l'autre pour leur haute qualité
P

les marchandises que la plupart des gens
profit attrayant et qui sont garanties contre

chinerie spéciale, et nous avons les plus gran-

tions.

notre grand catalogue illustré.

Sons, St. Mary’s, Ont.

446 448 rue St. Paul.

I’acheteur,
sont bien (quilibrées et se manient cominodément.

Calendre “ROYAL.”

La Calendre ‘‘Royal’ est une commo-
dité pour le ménage, grice 4 laquelle vous
pouvez faire des affaires considérables en
vous donnant un peu de peine pour la
vendre. La valeur d'une calendre dans un
gros ménage n'est pas encore bien appré-
ciée, mais la vente d'une demi-douzaine de
Calendres ‘‘Royal” dans votre localité

contribuerait beaucoup a faire connaitre
I'utilité de cette machine.

ILes Tondeuses & Gazon
“Maxwell” sont connuesdans
tout le Car ada pour leur fonc
tionnement uisé, leur coupe
nette et leur aptitude A résis.
ter indéfiniment A un travail
dur. Elles ont des axcs ea
acier laminé A froid, des
lames et des plaques en acier
au creuset, et le matérieldont
elles sont faites ainsi que leur
finissage sont des plus beaux.

R

Tondeuses a Gazon

‘MAXWELL.”

BROUETTES DE JARDIN

De plusieurs grandeurs, ccnvenant aux besoins de

Elles sont construites pour durer ; elles
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HENRY BOKER’

Marque de la Fleche

Pince d'Electricien
Assortiment complet de
pinces de toutes sortes.

Insistez pour avoir les
pinces de Boker.

Clefs anglaises a chaine pour tuyaux.

Faits du meilleur acier
a outils, hautement po- &
li, manche noir.

Cisailles pour la tonte des Moutons. Cadenas a Ressrt.

Tondeuse plaquée mckel Ligne compléte drures de
qualité absolument Ia haute qualité pour Cofires,
meilleure. Tiroirs, Buffets, Bureaux, etc

En vente dans toutes les principales maisons de quincaillerie en gros.
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De méme que le Dia- Le MATERIEL A TOI-

‘| TURE “BLACK DIJA-
] MOND" est le résultat
.| d'années d’efforts faits
pour atteindre la perfec-
tion. Une manufacture
| bien outillée et des ou-
vriers compétents, expé-
rimentés, produisent des

milliers de rouleaux de
p ‘' BLACK DIAMOND"
chaque année, et vons
pouvez &tre sur, M. le
Marchand, que vous re-
commandez unarticle de
premier ordre. Nous
vous soutiendrons et as-
| sumerons touslesrisques
il A ce sujet.

e, e -
mant est considéré com- |ae- <y asvy
Y " S

me le Roi des Joyanx; i
de méme le MATERIEL |2
A TOITURE “BLACK (il
DIAMOND” est le Roi

des Matériaux a Toitu |o

2 33 % GO, “urp

LCATDN MANGIN .

re.

e ) - MoN VAL,
RN e el

Ay
P

ALEX-MeARTHUR & CO

LIMITED

B
Marque que vous pouvez toujours recommander.

Pour le commerce du printemps, lai-sez-nous vous coter nos prix sur les articles suivants.

PAPIEZ A DOUBLER GRIS ET PAILLE.
PAPIERS DE CONSTRUCTION GOUDRONNES ET SECS, “CYLONE” et “CROWN”,
GOUDRON ET CIMENT A TOITURES.

- PAPIERS POUR MURS, JOURNAUX, LIVRES ET PAPIERS DE COULEURS,
PAPIERS I’EMBALLAGE MANILLE, BRUNS, FIBRE ET GRIS,
FEUTRE A TAPIS, E'TC.

Laissez-nous vous coter nos prix du MATERIEL A TOITURE TOUT PREPARE.  Nous avons

de bons arguments pour la vente de toutes les marchandises, qui vous indiqueront la maniére d’expliquer
les nombreux usages de notre papicr spéeial et de nos feutres goudronnés pour TOITURES.

Uue de nos spéeialités est notre MATERIEL A TOITURE EN FEUTRE GOUDRONNE ET
GRAVIER. Nous avons des listes de toitures qui ont duré beaucoup plus de vingt-cing ans.  Ce matériel
est absolument a I'épreuve du feu et d'un prix trés raisonnable.

Nous ferons toute ligne spéciale demandée. Ecrivez pour renseignements.

Alex. McArthur & Company, Limited.

82 RUE McGILL
'TMontreal, - - Quebec.
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DUSTBANE.

Lc; Grand Absorbant de la Poussiére.

En boites de fer-blanc pour I'usage du ménage—24
boites par caisse. Prix $6.40, moins 50/, en lot de 3 caisses,

F. O. B. Point de destination.
MANUFACTURE A OTTAWA

Protégé par des Brevets Canadiens.
Vendu avec une garantie de satisfaction absolue. Donnez

un ordre directement ou par l'intermédiaire de votre épicier
en gros. -

N’acceptez pas de Substitution.

ARTICLES
EN BROCHE

ARTICLES
EN TOLE

QVIH ONNOH IR
Av3H 1v1d

QY 3H 3NOD

CV3H X08 NODVM
0V3IH 133HM

RIVETS

T En Fer et en Cuivre,

g diametre de 4 pouce et moindre.
N Petites et grandes Rondelles,
D Clous de Broche,

U Clous en Cuivre.

S Pointes 4 Téte Ronde (Escutcheon
Pins) en Laiton et en Acier.

vmxxyPprcCcwcH

Spécialités en Quincaillerie.

THE PARMENTER & BULLOCH CO., Limited.
GANANOQUE ONTARIO

Montréal: 32 rue St - Dizier. Téléphone, Main 1023.
Toronto: 76 rue Wellington Ouest.  Téléphone, Main 6663.
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Etablie en 189
- Superficie] de ["plan-
chers 1200 pieds
carrés,

En 912
Superficie de plan-
chers 34,000 pieds

carrés,

SERVICE parfait, SATISFACTION garantie, et prompte EXPEDITION,
voila la CAUSE de notre SUCCES et de 'AUGMENTATION
constante de nos affaires. C’est donc avec I'assurance de
vous donner pleine et entiere SATISFACTION que
nous sollicitons la faveur de vos commandes.

Nous Vendons Nous Importons Directement _Nous

GLACES EPAISSES - de Franoce, d'Angleterre et de Belgique Manu:'?c'turons
roirs

polies de toutes dimensions. Tout notre verr e,‘ unies ou biseautés en verre

Glaces coulées brutes. Cote- ° anglais ou frangais ; miroirs
1€es pour “‘skylight”. G I a Ces E a ISSeS ‘“shocks’ miroirs de poéle.
. Vitres Biseautées
Verre a Vitres p pour portes dessus de vi-
16 oz., 21 oz., 26 oz., 32 oz., V 8\ ° trines, (show cases).
4 la caisse ou taillé de gran- erre a ltre tC Vitres avec bord poli
deur.  Verre dépoli, ‘‘chip- . pour dessus de comptoirs, de
ped.” Verre brut de tontes pupitres, tables, meubles,
épaisseurs.

4 ° ° 4 bureaux, etc.
Verre armé A 1'épreuve du N Otre S pec I a I lte \'lillr':'* de porles ouvragées.

feu et des voleurs.

Glace biseautéeset ouvragées pour portes extérieurs erintérieures  Verre sous plomb.

Verre Gravé de couleur. t(favai{lées ag zaé)ledou 4 la roue, etc. Verres Courbes
Verre Cathédrale de Chan- \;1?1-2; ii:‘ng:let ploemlfssms. — Pour Voitures, Miroirs, .
ce Br?s. . Miroirs de toutes sortes. Biseautage, étamage de miroirs—Ou- Yachts, Lampes, Automo-
Verre éclairage, mousseline. vrages de bureaux, de banques, etc. biles et Devantures de Ma-
Verre bosse, — 88 gacins, ete., etc.
Muranese, Japanese. Verre opale blanc de tcutes

Etruseau — Grosse goutte A SmRek épaisseurs.

d'ean, etc., etc., etc. '» E ST 4 3 0 e t 37 Sl Verre opale vert,

J. P.O'SHEA & CO.

Coin des rues St-Agathe et Perreault,

Quelques portes de la rue Craig.

- - Montréal.

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ “LE PRIX COURANT”
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BARRIERE ORNEMENTALE
de 3 a 14 pieds.

CLOTURE DE FERME

de toutes hauteurs

-

8 IN.SPACE

,,,,,,

il
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_Hl IA b

Tl T GEE— —e o
. ) O S

7

A |

i | R ——
UL, 2 L+ -
iz I RN G

No. 1150—Cloture de pesanteur médium,
de 11 fils, hauteur so pouces, distance entre
les fils verticaux 13 pouces.

GRILLAGE PQUR
CHASSIS |
ET PORTES
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GLOTURES,
BARRIERES

ETC.

De Marque
“IDEALE”

CLOTURES en fil d'acier tissé pour
Champs, Vergers, Parcs, Poulaillers.

ORNEMENTALES pour DParterre, [Pe-
louses, Cimetiéres ; aussi Garde pour
fleurs, Treillis pour Vignes.

BARRIERES pour la ferme et de fan-
taisie, de toutes dimensions et de cons-
truction, en fonte, acier forgé ou broche.

CLOTURE d'acier forg¢ de toutes des-
criptions.

GRILLAGES pour chissis, et partitior,
etc.

DEMANDEZ NOS PRIX et notre CA-
TALOCUE No 70, Téléphonez Bell.
Main 449. . -

THEM-GREGOR, BANWELL
FENGE CO., LIMITED

60 rue McGill.
MONTREAL

CLOTURE DE FERME

de toutes hauteurs

I \_/—\_.—\T\ lﬂ‘
«@\\\, 1
X S 11

No. 939 —Cloture pesante de g fils, hauteur

39 pouces, distance entre les fils verticaux 16';
pouces.

BARRIERE IDEALE
de 34 14 pieds.

® @
ill Il
TS, ‘ '
| \ 0
N |
1 \ / \l
D 4
i \ |
|
| T
\ // \\ an]
“ i -~ il LMIII W (AU

GRILLAGE POUR
CHASSIS
ET PORTES

~ ™

ARNAAR NS
NAARENY
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Au Feu! Au Feu!! Au Fen!!!

Avez-vous jamais réfléchi & ce que signitie ce eri “AU
FEU" quand il résonne dans votre manufacture an
milieu de la nuit?’

Rétéchissez-vous a la perte commerciale, aux inconve-
nients et a 'ennui causés par un incendie, perte qui n'est
pas couverte par une assurance ’

Pensez vous jamais que si vous étiez un peu plus pre-

vovant et sl vous vous procuriez des appareils de protec-

tion contre le feu, vous éviteriez cette perte commereiale,
ces nconvénients et ces ennuis ’

La compagnie Dominion Messenger & Signal fournit des appareils de protection contre le
feu—des systémes automatiques et manuels d'alarme en cas d'incendie—un service de sur-
veillance de nuit et un systeme dalarme extinetenr e tout enticrement approuvé par
I'Association Canadienne des Assureurs contre le Feu.

Ecrivez ou téléphonez a notre Département des Contrats, pour quil vous explique notre
service. Notre systeme vous coitera tres pen, et une demande de renseignements i son
sujet ne voums coatera rien.

Département des Contrats, KDIFICE (i, N W _angle des rues NT - I"lh\A\'("( MS-NAVIER
et ST-SACREMENT. 'Téléphone, Main 3414,

Annoncez Votre Commerce

La Compagnie. Dominion Messenger & Signal entreprend la livraison d'Echantillons de

Produits Alimentaires — Essences — Remedes patentés — (‘atalogues — Journaux Heldo-
madaires et Quotidiens — Magazines - - Cartes-Annmonces, Prospectus et Circulaires.

Opérant dans toutes les grandes villes de TEst du Canada ainsi qu'a Winnipeg. Victoria
et Vancouver, cette Compagnic est i méme de vous servir comme aucune azence de distri-
hution ne pcut le faire.

L'année derniere, la Compagnie Dominion Messenger & Signal a distribué une plus grande
quantit¢ de matiére a publicité, de maticre imprimée et d'éehantillons ue toutes les autres
agences de distribution ensemble.

Si vous avez quoi que ce soit a distribuer, en quelque endroit que vous deésiriez que la livrai-
son soit faite, vous ferez hien de nous consulter.  Adressez-vous i notre Département des

Contrats.

Téléphone Main 3414,

Donumon Messenger & Signal Co.
LIMITED.

Rues St-Francois-Xavier et St-Sacrement Rues Scott et Wellington
MONTREAL, Qué. TORONTO, Ont.
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a s covn
N attendez pas la chaleur accablante et la
lumlere aveuglante du solell d ete pom'

falre poser a vos fenetres et 8 vos

v1trmes, des STORES profecteurs. : '

m i
Donnez vos ordres des mamtenant a e

A Charland
2407 Drolet, Bld St-Dems Montreal

Téléphonez s: bouls 5226 2

| J'envertai prendre‘ des mesuté’s et me 'char'g"e‘féi"de -la pose.

Storos "Rldoaux en lols et en Tolle 2 modbiﬁi? :

' smu \l‘nmom on Boln

varlés

'TOil‘es 5_ Phuile fabriquées a la main ou a la machine.

A CHARLAN D Fabrlcant

2407 DROLET HONTREAL

e -ﬂ"r:L:Puoul s'r Loms s:ze wiEin

BN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITBZ 'LE PRIC COURANT®
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MACHINERIE « CORDONNERIE

Pour tous Départements depuis la Mise en Forme
jusqu’au Finissage.

Systémes Machines pour Mise
Goodyear - en Forme.
de Trépointe et de Méthodes Nouvelles
Forme Consolidées.
.1 H
Machines
Coupeuses Idéales
Modéle C.
| |
Machines Machines
Rapides - Davey
Standard Pour poser des
A vis Chevilles en Corne

Machines & Fixer les Protecteurs de Talons, & Comprimer, Charger et Attacher
les Talons ; Machines & Parer, & Creuser, 3 Polir et & Finir les Talons,
Machines & Clouer, Machines & Cimenter, & Polir et & Parer, Machines pour
Semelles Intérieures “Gem", Machines & Faue les Qeillets, Oeillets, Embau-

choirs, Brosses, etc.

United Shoe Machinery Company of Canada

Rues Lagauchetiére et Ste-Monique. : Montréal, Qué.

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ “LE PRIX COURANT”
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IlIEdONTREAL. OTTAWA o . QUEBEC.

SUCCES!

LE BUT AUQUEL NOUS TENDONS TOUS

MR. LE DETAILLANT,

N

AR

N'étes-vous pas d’avis avec nous que, pour réussir, il fautcavoir des mar-

chandises correctes a vendre ?

Alors vous devez avoir la chaussure

“FLEETFOOT” pour TENNIS,

Le Meilleur Soulier de. Sport

Nous tenons des stocks considérables dans toutes nos succursales et nous

pouvons faire de promptes livraisons.

CANADIAN GONSOLIDATED. RUBBER G0., LIMITED.

Donnez une Commande & notre Succursale Ip plus proche.
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Améliorez votre Commerce

de Chaussures de Sport

MAINTENEZ VOTRE STOCK BIEN ASSORTI.

Nous manufacturons et vendons la ligne la plus compléte sur

le marché de Chaussures de Tennis et de Sport.

Semelles en
Caoutchouc

ROUCE, BLANC, NOIR

Il est sage de ne tenir qu une seule marque de Chaussures de Sport.

Rappelez-vous —
P=3)  Moins de Stock a Tenir.

CES

Avantages :

Marque Largement Annoncée.

CANADIAN GUNSULIDATED RUBBER GU

s Commandes a n

MONTREAL. .' OTTAWA.

Uniformité et Propreté des Stocks.

CHAUSSURES EN - -
TOILE BLEUE,
NOIRE, BLANCHE, LEE Oo
TAN.

Une Seule Qualité. La Meilleure.

LIMITED.

QUEBEC.

% T A
o oA T )
L A
o », » ’rh ~’ 4% ) ¢ N P
4 ] e ARG > .
eritanieé BB vl
, [ rcs W f;o"}
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. LAVEUSE I X. L. LAVEUSE CONNOR BALL BEARING.

La nouvelle laveuse a grande Facile et commode a manier.

vitesse sur le marché. Lave le linge parfaitement et

le rend blanc comme neige.
La machine qui vous donnera

C'est la laveuse que vous pou-
la plus grande marge de pro-

vez garantir a vos clients parce
fit et qui attirera de nouveaux one Dous vous 18 |garantissons

clients a votre magasin. nous-mémes.

Ecrivez-nous aujourd'hui pour nous demander notre catalogue de nouvelles marques.

J. H. CONNOR & SONS, Ltd,

OTTAWA, ONT.
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Si vous vous teniez a coté de chaque commis quand il fait
une vente et preniez note des détails

il n’y aurait pas beaucoup de chances d’erreurs, n’est il pas vrai ?

Vous sauriez le montant et I’espéce de la transaction, et qui 1'a faite.

Vous vous rendriez compte que le client regoit bien la monnaie du billet remis et que vous
encaissez bien le montant exact de I'achat.

Vous auriez une copie rigoureuse de toute transaction comptant effectuée dans le magasin ce
qui vous rendrait des plus aisées lu balance de votre caisse, I'heure de la fermeture venue.

Et vos commis seraient de meilleurs vendeurs, plus soigneux et exacts parce

qu’ils sauraient que leur travail est apprécié 4 sa juste valeur et qu'ils n'échapperaient pas
au bldme en cas d’erreurs. ’

C’est la, exactement, ce qu’une caisse enregistreuse
“National” fait pour vous.

Le montant et 1'espdce de chaque transaction sont montrés publiquement et une copie exacte

et permanente en est gardée pour votre contrdle privé.

Des comnpteurs séparées vous montrent 4 toutinstant du jourles totaux des ventes au comp-
4 tant, des ventes 4 crédit, de I'argent regu en acompte ¢t de I'argent payé.

La feuille des ventes enfermée dans la machine vous donne une copie par artic'e, de chaque

transaction faite au cours du jour, une copie toute aussi exacte que si vous aviez suivi vos

commis pas 4 pas notant vous méme les montants des différentes ventes.

Vous savez combien de clients chaque commis a servi—la somme des ventes quot diennes de

chaque commis, (vous avez une copie séparée de chaque vente,)—qui a fait les erreurs—qui a

efféctué le meilleur travail—et vous savez exactement la somme qui devra se trouver dans

votre tiroir-caisse.

La ‘‘National’’ conserve la trace des détails de chaque transaction—arréte tout coulage,

Comment pouvez-vous vous en passer ?

Cela ne vous engage en rien de nous écrire pour nous demander nolre brochure gia-
tuite donnant lous renseignements sur les usages de la caisse Enregistreuse ** Natio-
nal” dans volre commerce. Ecrivez dés mainlenan! a

The National Cash Register Company

Usine Canadienne : Toronto. Bureau a Montréal : 1 et 3 Notre-Dam>» Ouest.

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ “LE PRIX COURANT”
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GODENDARTS “CRESCENT GROUND”

SIMONDS

L'économie de temps et d’argent est chose trées importante pour 'employeur. Mais

I'homme de chantier se réjouit quand il dépense moinsde force. Il travaillera plus
facilement et fera plus d'ouvrage pour son patron, s'ilse sertde sciesqui n’épuisent .
ni les forces ni le courage. '

Les Godendarts “CRESCENT GROUND"” Simonds, épargnent temps, dépenses
et labeur. Nous garantissons que ces scies coupent 10 pour cent plus de bois,
dans le méme temps, et avec la méme main-d’ceuvre, que toute autre scie & deux
mains. Continuez a les acheter comme vous 'avez fait par le passé.

Tous les ans, nous faisons tout ce qui peut étre fait pour améliorer ce qui a été et
ce qui est aujourd’hui la scie & deux mains la plus populaire au monde. Les
Godendarts Simonds sont faits enstyles, grandeurs et formes convenant & la coupe
de n'importe quel bois, de-quelque espéce qu'il soit ou quel que soit I'endroit o ce
bois est situé. Ne manquez pas de tenir les Scies “SIMONDS”.

//’//‘f f// w -
’/TMUJ; LN NN ] VJVWW il JJ

‘Simonds Canada Saw Co., Limited

Rue St-Rémi et Avenue Acorn,

Montréal, P. Q.
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- DE CETTE

acier et des exemplaires de toutes les publications.

en pergpective,

ENFI

Canada Cement

Bureaux de Vente a Montréal, Toronto, Calgary, Winnipeg.

Département de Publicité a Montréal.

La demande pour le Ciment a augmenté considérablement ;
En avez-vous obtenu votre part de profits ?

LE ciment est maintenant un des articles dont le fermier a besoin journellement. 11 est de sa part I'objet d'une demande acti-
ve tout le long de I'année, et cette demande augmente considérablement.

Elle est stimulée par la campagne de publicité instructive la plus énergique qui ait jamais é1¢ entreprise au Canada.
LA Compagnie ‘‘Canada Cement’’ annonce son produit dans tous les principaux journaux s'occupant des intéréts des fermiers,
ainsi que dans presque un millier de journaux hebdomadaires publiés dans tout le Canada.
“L'Utilité du Liment pour le Cultivateur’ est envoyée gratuitement a tous ceux qui la demandent. Pour [9l2,
goie organise un nouveau concours entre Fermiers ; 108 récompenses en argent seront distribuées—12 dans chaque province.

PARTICIPEZ-VOUS AUX PROFITS DERIVES

OUS désirons beaucoup vous y aider. Nous vous enverrons des dossiers s'accrochant aux murs, de belles enseignes en

pondre 2 toutes les demandes de renseignements que vous pourrez lui adresser.
fermiers de vctre district qui ont pris des informations sur le béton, cela constitue de précicuses indicaticns quant 4 vos acheteurs

N, chose 4 bien considérer, les marchands qui tiennent le Ciment ‘‘Canada’ se font une clientdéle permanente
grice A cette demande dont l'activité se réveille, parce qu'ils vendent le Ciment qui dounne toujours satisfaction,

La brochure intitulée
cette Compa

PUBLICITE ?

Notre Département de Publicité sera toujours heureux de ré-
En outre, nous vous donnerons les noms des

Company Limited

Noﬁe Stock-de Vis a Grosse Tete, Vis d’Arret, de Modele Régulier

EST AU COMPLET.

TETE CARREE TETE RONDE

VIS DE QUALITE

‘,\nadig\/n made
t\nad)z\n trade

T Wi C Lo mON B

TETE FILISTER

TETE PLATE

Pigces Spéciales de Toutes Sortes Fabriquées Promptement.

THE NATIONAL-AcME MANUFACTURING Co.
MiLLep Screws NuTs BolLts € SPECIAL PARTS
MONTREAL
SAINT-HENR| & C. T. R.

TETE BOUTON

Peintures qui vous donnent
des profits.

Nous avons des peintures qui ne se détérioreront
pas entre les mains de votre client. Vcus en recueil-
lerez le bénéfice. Tenez unstock de Floorglaze M. L.,
Granitine et Peintures M. L. Il f (ut de bonnes pein-
tures 2 un marchand pour se faire une clientéle locale.
Ce sont les marchands de cette sorte que nous recher-
chons.

Floorglaze, en 27 couleurs, est opaque, hautement
fini, résiste 2 I'usage ou a la température. C'est ex-
actement ce qu'il faut pour la maison, a I'intérieur ou
a 'extérieur. Il vous assurera le renouvellement des
ventes,

Granitine est un vernis transparent pour planchers,
qui conserve son haut fini et son apparence, malgré
la boue, le savon et les marques de talons Le meil
leur 4 vendre a vos clients. Vous en vendrez davan-
tage

'Les peintures M. L., sont d’un emplol facile. par-
faites comme pouvoir de couverture, et durables.
Spécialement préparécs pour un emploi satisfaisant
vos clients. Une bonne ligne 4 vendre.

Bons profits sur les trois lignes ci dessus.
Ecrivez-nous pour obtenir les prix faits au
commerce.

Imperial Varnish & Color Co., Limited,
6 rue Morse, Toronto.
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AFFICHES

Les affiches représentent
pour la publicité la grosse
artillerie & tir rapide; c'est
le moyen le plus sir, le
plus prompt et le plus éco-
nomique de forcer dans ses
retranchements la clienté-
le de gros ou de détail, en
créant une demande de la

part du public.

SI VOUS AVEZ DES
MARCHANDISES A VENDRE

PARLEZ A

WILLIAMS,

L'AFFICHEUR
SPECIALISTE,

Gérant de

The Canadian
Poster Co.

_ Edifice_Dominion Express

Téléphone, Main 2233, Montréal.

Originalité du dessin, forts
effets de coloris et habileté 2
méler l'ait & un langage
d'sffaires convaincant :

p&yF~Voila notre spécialité,

Atfichage—Publicité extérieure
en toute endroit du Canada.

NOTRE SERVICE

Nous plagons plus de
757, des contrats d’afficha-
ge faits au Canada.

Notre champ d’action
est le Canada, d'un océan
a l'autre.

Nous dessinons, impri-
mons et posons des affiches
pour les annonceurs les

plus importants, les plus
PROSPERES du Canada.
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Une longue expérience, un outillage parfait, un talent compétent en matiére de publicité, des
artistes et des lithographes experts, ont fait de la

HOWELL LITHOGRAPHIC CO., Limited

HAMILTON, Ont.,

Le premier établissement d’Imprimerie en couleurs du Canada.

 STONENALE ]

Etiquettes, RN ;“:‘J"“u““ J;}} Z;[I[ gé Cartes d’Etalage,
. o L) N = / ok
Boites Pliantes, etc., _ \}\\ A\ \hm\\“* - /e’[ L4 [L / Calendriers, etc.,

. . o e //H"’)’/ I
Qui captivent la clientéle. 7 72 [}3\1 Produisant d
,,L:x, g (“ @b\, A X oduisant des ventes.

e D[Q"M@D

Wacres

(et = gyt oa

Makes Young Blood
In Oid Veins. |

Nous sommes les Les principaux
Fabricants d'affiches

obtenant le plus de . Eyerybody Smokes sont

succés au Canada. ' LD E H u M nos clients.

ncus ne perdons jamais.

annonceurs du Canada

Quand le prix est en question, nous 'emportons souvent sur nos concurrents; quand c’est la qualité,

- Ecrivez ou Téléphonez, MAIN 2233.
A notre bureau de Montréal, EDIFICE DOMINION EXPRESS.

Pour ldées, Dessins ou Prix.
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Dans la classe

STANDARD,

de toutes sortes d’Outils de
‘Chantier, et nous pouvons
exécuter vos commandes

avec la plus grande promp-
titude.

‘PINK’

Sont les outils modéles dans chaque pro-
vince du Canada, en Nouvelle-Zélande, en
Australie, etc. ; la 1égéreté, la force et la
durabilité se combinent en eux d’'une ma-
niere remarquable.

En vente chez les Marchands de Ferronnerie en CGros et en Détail,

dans tout le Dominion.

Procurez vous le catalogue ot Ia |lste de Prlx

THOS. PINK Pembroke, Ontarlo

Nous faisons une spécialité =~ -

LES OUTILS DE CHANTIER DE

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ “LE PRIX COURANT”
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Appareil de Nettoyage par le Vide,

“"HERCULES?”

( Marque de Faprique Enregistrée. )

Voici les points qui assurent sa supériorité sur les autres appareils fon-

dés sur le méme systéme :

Facilité de transport : cet appareil ne pése que 15 livres.
Pouvoir énorme de succion.

Piston et Soupapes d'accés facile.

Absence de Sac a Poussiére.

Fonctionnement aisé.

Longue durée. .

Prix modique — $16.00.

HEQE AT AT RN T

Cet appareil de nettoyage par le vide est le seul sur le marché qui
réponde a tout ce qu'on peut attendre d’'un tel systéme : chaque piéce
de cet appareil estd'un accés facile, le récipient & poussiére n’en fait

pas partie intégrale ; la poussiére est séparée par la fo{ce centrifuge.

Un simple tournevis suffit pour opérer le démontage de toutes les

- piéces. Le séparateur se détache de la machine par une légére pression.

Avec le "*"HERCULES"’, la poussiére et les germes de maladies ne se

répandent pas dans les appartements. C’est donc un appareil qui as-

sure un nettoyage sanitaire.

Grand Assortiment de Hamacs.

Agents pour la Province de Québec :

L. H. Hébert & Cie, Limitée,

"257"'1‘i11e:"8t-:l"a"u’l, Montréal.

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ “LE PRIX COURANT"
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Pour Mesurer I’Huile

Adoptez notre systéme automatique. Vos habits ne sentiront plus 1'huile, votre
plancher sera toujours net, vos produ’ts ne seront plus imprégnés de cette odeur
désagréable, vous ne gaspillerez plus d’huile, vos mains seront toujours propres, vous
ne ferez plus attendre vos clients inutilement., Le

Systéeme Bowser

Autrefois pour mesurer 'huile,

Vous garantit tout cela. Notre réservoir peut étre placé au dessous de votre co
toir, et le robinet en dessus ;d l'aide d’une manivelle que vous tournez, I'huile est
versée directement dans la canistre du client. Vous pouvez mesurer n'importe quelle
quantité. Un indicateur vous montre en tout temps la quantité d'huile qui reste dans
votre réservoir. Conditions faciles, un certain montant comptant et la balance A tant
par mois. Grandeurs assorties. Prix variés.

Avec Systéme Bowser

Demandez uotre brochure gratuite No 8 F. Ecrivez en francais.

S. F. BOWSER & CIE, Inc.
66-68 Ave. Fraser, Toronto, Ont.

Manufacturiers depuis 27 ans de pompes A mesure automatique, ds systémes d’emmagasinage de

gazoline et d'huile, de mesures 2 enregistrement automatique pour conduits, de systémes de
neltoyage a sec, etc

i)

- VOICI LA FOURNAISE QUI FAIT IMPRESSION SUR
LESPRIT DE L'HOMME ECONOME.

Des centaines de personnes désirent avoir une fournaise, mais n’en achétent pas,
parce qu'elles pensent que 1'installation et ’entretien sont dispendieux. Cela peut étre
vrai des systémes 4 eau chaude et 3 vapeur et de certains systémes 4 air chaud ; mais
c’est le contraire pour la fournaise *‘HECLA’ et en le faisant bien comprendre & vos
clients, vous pouvez vous créer une quantité de ventes profitables de fournaises.

Ie coiit initial d’une fournaise **HECLAY est si raisonnable—le cofit d’installation
si infime —1'économie en combustible nécessaire pour chauffer parfaitement une maison,
si marquée—qu’il n’est besoin que de bien faire comprendre tout cela d la moyenne des
hommes qui tiennent maison pour leur faire désirer une **HECLA"’.

Envoyez-nous uue liste d'hommes susceptibles de faire un achat, dans votre district
et nous enverrons avec plaisir  chacun d’eux un exemplaire de notre brochure intitulée
“Comfort & Health' (Confort ¢t Santé). Elle les intéressera.

Nos commis voyageurs, experts en tout ce qui concerne les fournaises, sont 4 votre
disposition pour.vous aider de toutes les maniéres a vendre des fournaises ‘*HEGLA'’.
N'hésitez pas 4 demander leur aide, ou écrivez-nous.

CLARE BROS. & COMPANY, Limited.

PRESTON, . - - - ONTARIO,

Représentant pour la province: J. E. JAMIESON, Lennoxville, Qué.
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Nous manufacturons a présent une ligne compléte de FOREUSES et la méme
attention minutieuse est apportée a leur construction et d leur fini généial qui distin-
guent toujours tous les outils “STANLEY".

Deux numéros seulement sont représentés ici, mais nous offrons douze modéles
différents dont vous pouvez composer votre assortiment,

Parmi ceux-ci vous trouverez des forenses A vitesse unique ou double, (la dernidre
avec deux vitesses' trois méthodes de construction de charpente, quatre styles distincts
de portes, ainsi qu'une variété de finis.

Une circulaire spéeiale qui vient de paraitre rerséigne sur tous ces outils.
clients seront intéressés en la recevant.

StamleyBuleX Level Co. -

B NEew BmTAlN.CONN.U.SA.

Vos

ASSUREZ-VOUS GETTE CLIENTELE

Certains de vos clients se préparent a mettre & 1'eau
leurs embarcations. Ils ont besoin de vernis ; ils deman-
deront le meilleur vernis ; 1ls vous demanderont si le vernis
que vous leur vendez convient a I'emploi qu'ils se proposent
d'en faire.

Le Vernis Dougall est garanti

C’est le meilleur gne ’on puisse se procurer pour ba-
teaux automobiles, yachts, canots, etc. Nous le garantis-
sons, parce que nous savons qu'il n’existe pas d'autres ver-
nis qui résisteni aussi bien aux intempéries que le
VERNIS DOUCALL.

Il ne blanchit pas. 1l ne s'écaille pas. 1l ne se fendille pas.
Cest le Yernis qui Dure le Plus Longtemps.

THE DOUCALL VARNISH GOMPANY, LIMITED

Associbe avec Murphy Varnish Co., des Elals-Unis,

J. S. N. Dougall, Président.

305 rue des Manufacturiers. - Montréal, Canada.

)
i

I

SR,

ANTIDUST ANTI-DUST

ANTI-DUST remporte un succés complet dans la chasse
qu'il fait aux microbes et A la saleté ; la meilleure preuve de
sa popularité auprés des ménagcres est le nombre de com-
mandes souvent renouvelées que nous recevons des princi-
paux marchands.

11y a d cela une raison. que nous d¢sirons vous bien faire
comprendre. Le produit ANTI-DUST n'est pas une prépa-
ration du méme genre que d'autres que 1'on vous demande
de tenir et mis en boites d'aspect plus attrayant. Il en
différe complétement  ANTI-DUST se place en téte de
tous les autres produits, parce qi'il a des qualités qui 'ui sont
propres.

ANTI-DUST est mis dans une boite verte et blanche.

Demandez-le a votre marchand en grqs

The Sapho M’f’g Co., Limited,
MONTREAL

SCIES MAPLE LEAF
Nos Scies

sont trempées
au moyen
d'un procédé

secret. 3

Satisfaction,. " T OONEIORIIITIIeY
. - THE MAPLE LEAF

garantie. SAW WORKS

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ “LE PRIX COURANT”
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Un Compte Complet

Voila ce que donae & ses clients, apres chaque achat, le mar-
chand qui emploie un appareil McCaskey
& Enrégistrer les Comptes

Au moment de la vente, le marchand qui emploie Je systdme McCaskey
—Gravity Account Register—inscrit et totalise chaque compte jusqu'a date.
Il supprime toute la comptabilité inutile (inscription sur un livre et réins-
cription sur un autre), empéche les erreurs de compte et les discussions avec
les clients, parce que chacun de ceux-ci a la méme copie de son compte que
le marchand, de la méme écriture ; il évite 'oubli des inscriptions en
compte, c'est-d-dire I'inscription dans les livres des marchandises vendues';
il recouvre son argent automatiquement et plus rapidement (‘ue ne pourrait
le faire toute agence humaine ; il a une limite automatique de crédit et est
protégé contre la perte d’assurance en cas d’incendie, parce qu'avec le sys-
téme McCaskey, la preuve de la perte peut éire fournie en une heure de
temps 4 la satisfaction de tout vérificatenr.

Soixante dix mille détaillants emploient le systéme C
McCaskey et nous disent qu'’il rembourse plusieurs fois ; :
son prix au cours de la premiére année de son installation. Une seuls Tr{e Y Sans teneur

N'attendez pas que votre concurrent ait installé le Eecriture. s e Rxxac.
systéme McCaskey. Il serait trop tard  Agiss. z mainte- S l TEM .
nant. Faites plaisir 4 votre clientéle en lui donnant un Une lettre ou une carte postale vous procurera des rensei-
compte complet avec chaque achat, supprimez la tenue de livres gnements sans que vous soyez obligé de faire un achat.
inutiles et renseignez-vous davantage sur vos affaires,moyennant Ou bien, découpez cette annonce, mettez-y votre signature
moins de temps, de travail et d’argent. et votre adresse, et nous saurons que vous désirez des rensei-

gnements.

THE DOMINION REGISTER CO., LIMITED

90 - 98 rue Ontario, Toronto, Canada.
519 - 521 Corn . Produce Exchange, Manchester, Angleterre.
The McCaskey Register Co., Alliance, Ohio, E. U. A.

Succursales: New-York, Boston, Pittsburg, Chicago, Minneapolis, Kansas City, San Francisco, Atlanta, Memphis, Washington.
Mauufacturisrs de Carnets de Vente de Sfireté A double et triple expédition et de Carnets sighples au carbone dans toutes les variété:,
R. W. HOGG, agent provinclal, Sherbrooke, Qué.

hoses en Métal

Prix F.O.B. cotés en tout endroit du Canada

Toles en Fer Galvanisé et Toles Noires,

- Fer-Blanc Canada et Toles “Terne”
Toles Etamées, Fer-Corniére, Tés, etc.

Henry Rogers, Sons & Co.

LIMITED.

WOLVERHAMPTON: AND: SHEFFIELD
SUGCURSALE CANADIENNE: 6 RUE ST-SAGREMENT, -  MONTREAL
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poli.

sures.

NUG

Vendez plus de poli.
Faites plus de Profits.

Vous avez tout avantage & vendre le meilleur poli. Le profit fait sur le NUGGET est le
plus fort en fin de compte, parce que vous vendez trois fois plus de NUGGET que de tout autre

L'outillage NUGGET vous procure aussi des affaires. Il vous donne une bonne marge de
profits et c’est pour votre client I'outillage le plus beau et le plus commode pour le cirage des chaus-

Demandez & votre fournisseur la nouvelle Grande Boite.—

GET.

THE NUCGCET POLISH Company, Limited

67 rue Adélaide, Toronto.

CEST UN

ZI/FK//V

C’est la une recommandation suffisante.
Elle implique une supériorité sur tous points.

Clest la miilleure recommandation qui puisse
étre donnée."

REGLES- et RUBANS-
MESURES

Catalogue envoyé sur demande.

Voila une garantie

de

Satisfaction

Nos régles et rubans - mesures sont les plus
parfaits qui soient.

Ils sont faits de belles matiéres premiéres par de
bons ouvriers avec I'appui d’une large expérience.

FAITS AU CANADA
ET VENDUS D’UN BOUT A L’AUTRE
DU DOMINION.

‘Demandez nos articles au représentant de votre

| marchand en gros.

ms[armv/i‘a‘wﬁo. or (QANAPALTD.

WINDSORONT:

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS. CITEZ “LE PRIX COURANT”
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BRUNSWICK
BRAND

PURES
| CONSERVES DE
\ POISSONS i:MER

Les conserves de poissons de mer deviennent de plus en plus populaires cha-
que saison et ceci est di aux soins apportés dans leur choix et leur mise en boites.

Obtenez-vous votre part de ce commerce profitable?

Aucune ligne ne vous donnera autant de satisfaction que

“BRUNSWICK BRAND”

~ la marque qui posséde la saveur naturelle du poisson.

Examinez votre stock ! Ce ne sera pas du temps perdu !

VOICI UNE LIGNE COMPLETE :

Harengs salés :
Sardines ‘a l’huile % | et fumés HADDOCKS (flnnan)
Sardines ala moutarde { Harengs a la CLAMS.

sauce tomate

SUMODITY COOKTD 4y,
ot oy,
™™ GRUNSWICK BRayp %n

GONNORS BROS,,

LIMITED.

BLACK'S HARBOUR, N.B.

AGENTS:

LEONARD BROS., Montréal. — A. W. HUBAND, Ottawa. — JAS. HAYWOOD, Toronto.—
CHAS. DUNCAN, Winnipeg. — GRANT & OXLEY CO., Halifax. — C. DE CARTERET, Kingston. —
BUCHANAN & AHERN, Québec. — J. L. LOVITT, Yarmouth. — SHALLCROSS, McCAULAY Co.,
Vancouver et Victoria, C. A. — SHALLCROSS, McCAULAY, Calgary, Alta. — JOHNSTON & YOCKNEY,
Edmonton, Alberta.
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LA NECESSITE DE LA LECTURE POUR LE MARCHAND-DETAILLANT

La lecture, a quelque point de vue quon se place est une
excellente ¢ducatrice, elle est la clef lumineuse de milliers de
problémes qui pour les ignorants sont et resteront de grands X
Elle nous fait pénétrer les questions les plus troublantes de no-
tre (poque moderne ct st elle ne donne pas la réponse a toutes;
clle y tend journellement de toute la pensee quelle contient ¢t
force les recoins les plus obscurs a laisser  penctrer la verte
sous toutes ses formes.

Quelle que soit la carriere que on embrasse, dans  quelque
ligne d'affaires que I'on soit engagé, quel que puisse ¢tre le com-
merce que 'on tienne, partout et pour tous, la lecture est une
nécessité, Elle est l'aide sture et indispensable au dévelop-
pement de l'intelligence, elle ouvre en nous des vues  nouvelles
¢t découvre des horizons inconnus, clle est le moteur  qui - pro-
duit la science et la source d'ou deferlent les plus precicux en-
seignements. ‘

Clest elle, qui dés notre enfance a peuple notre cerveau e
mille choses qui ont formé notre instruction, elle  a  contribu:
des longtemps a 'édification de notre personnalite, clle nous a
appris a penser ct a réfléchir: cette chose stoutile dans la vie!

Nul ne doit négliger la lecture. Sans doute certaines lectu
res, et c'est de celles-1a que nous voulons parler, ne sont pas de
folles distractions, elles
wais l'intérét qui s'en dégage dés les premicres lignes vaut hien

demandent  une attention  soutenue,
quion simpose ce petit effort ¢t cu'on se¢ donne cette minime
peine.

Si T'on savait tout ce quun homme peut amasser de savoir
et de science en consacrant a la lecture toute sa vie curant, quel-
ques minutes de chacune de ses journdes, on n'hésiterait pas a
pr ndre cette bonne et facile habitude qui devient un vériahle
plaisir. Et toute cette science accumulée en parcourant un <im-
ple page par jour, se traduit dans Pexistence par des  resultats
incalculables: on acquiert par ce procéd¢ une efficacite incrova-
ble et 'on augmente par conséquent sa capacité d'affaires

I.e marchand détaillant est volontiers porté a croire qu'une
semblable occupation, ne fut-elle que de quelques instants., est
incompatible avec son état et qu'elle n'est d'aucunc utilité dans
sa condition.

Rien n'est plus faux cependant, le marchand détaillant plus
que tout autre, sl veut, dans sa  ligne particulicre  suivre et
marcher dans le sillage du progrés doit lire tout ce qui se rap-
porte @ son commerce  dans les livres ¢t journaux et particulic-
rement dans son journal de commerce.

L science des affaires s'enrichit chaque jour de connaissan-
ces nouvelles et de methodes imconnues  auparavant; les condi-
tions du commerce varient a chaque ¢poque et il n'est pas une
ANNLC QUi se passe sans voir surgir des obstacles inattendus tant
devant le manufacturier, que devant le marchand en gros et le
decllant; 1o moindre incident en apparence  sans importance
peut provoquer pour certains corps de métiers  des  situations
mexiricables a premicre vue; un simple malentendu peut amener
les ples gros dissentiments entre deux classes  commergantes;
les formules Tegislatives peuvent avorr une répercussion desas-
treuse et injuste sur certains groupes, enhin mille  choses  peu-
vent venir entraver le commergant dans son cffort ¢t ce  n'est
que par la lecture de son journal de commerce quiil découvrira la
cause du mal dont il peut ¢tre atteint et quiil v trouvera le  re-
mede efficace '

Pariois nous entendons des détaillants dire “Je n'ai pas le
temps de lire”™. Peut-on vraiment accorder foi a un tel propos
ct n'est-1l pas permis de douter de sa sincérit¢? Devrait-il exis-
ter en plein XXceme sicele et dans un pays jeune comme le no-
tre, progressant a vue d'ocil et avide de connaitre, devrait-il ex-
ister un homme 'affaires pensant et respirant, qui ne consacre
chaque jour quelques minutes a la lecture?  Est-1l possible i
maginer un détaillant qui doit compter sur le soutien du public
pour maintenir son entreprise, rester aveuglément ignorant de
ce que ce public admire, aime et demande a acheter?

Fst-il un spectacle plus navrant, plus désolant et plus pi-
tovable que celui d'un de ces malheurcux détaillants retardatai-
res, ennemi du progres, cantonndé dans ses vieilles méthodes rou-
tinieres et démodées et qui lutte et travaille comme un esclave
¢és Vaube blanchissante jusqu'a la tombée de la nuit en marge
de Pesprit du temps ct non sculement ne lisant jamais, mais ac-
cueillant avec ressentiment, les avis, les conseils, les suggestions
et les innovations?

—

P]

¥ Tanglefoot,

le Papier & Mouches Originel, contient
un tiers de plus de composition gluante
que tout autre papier 3 mouches ; c'est
donc le meilleur et le moins couteux.
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Pas le temps de lire! dites-vous; voyons, réfléchissz un peu
ct pensez-y bien. Nous vivons a une ¢poque ou l'éducation et
I'instruction sont presque des nécessités d'existence, ou la presse
est la maitresse souveraine et la voix la plus écoutce, ou la pu-
blicité est le moteur breveté et incontest¢ de la dispersion de la
marchandise avec succes et se peut-il qu'un ¢tre  sens¢  puisse
devant cette puissance de tout ce qui est imprimé, déclarer  en
toute franchise qu'il n'a pas le temps de lire?

Pas le temps de lire! Une telle assertion  est une
d'ot le marchand peut difficilement sortir; ces  simples mots
dans la bouche du détaillant sont la raison unique de la  déca-
dence et de I'anc¢antissement de plus d'un commerce de

ornicre

detail
florissant nagucre; ils sont comme la sentence fatale écrite aux
murs de ceux qui professent des idées d'une semblable étroitesse
d'esprit.

\'oyez, nous cisait un jour un marchand en nous montrant
un tas de journaux non sortis de leurs enveloppes, voyez, je n'ai
pas le temps de lire; et comme nous lui demandions s'il avait vu
la vitrine d'un de ses collegues voisins dont le gout parfait et
I'habilete de I'étalage attiraient tous les regards; certes, nous ré-
pondit-il, elle est merveilleuse mais je n'ai pas le temps de faire
un semblable travail, il faudrait un commis spécial pour 1'exé-
cuter. Nous ¢tonnames beaucoup notre interlocuteur en lui ap-
prenant cue cet étalage si attrayant était 'oeuvre
petit commis inexpérimenté qui, un journal de

d'un  simple
commerce en
mains s'était contenté de suivre et de mettre en pratique les con-
seils qui y étaient donnés sur la “fagon de garnir les vitrines'.

Ainsi

donc ce detaillant inconsidéré avait a sa disposition,
puisqu'il recevait le méme journal de commerce, les mémes
moyens que son concurrent de rendre effective sa devanture et
il nen profitait pas sous le prétexte inqualifiable qu'il n’avait
pas le temps de lire, il négligeait a la Iégcére, cette précieuse soui-
ce d'information qui lui eut été d'un secours si nécessaire dans
ses affaires ct voyait comme résultat immédiat de sa négligence
et de sa paresse son commerce péricliter au profit de son colle-
gue plus perspicace qui avait compris tout le hénéfice qu'on peut
retirer de la lecture ¢'un journal de commerce.

Le bon sens doit étre suffisant a convaincre tout marchand
qu'il doit prendre le temps de-lire son journal de commerce et
que loin d'¢tre une perte de temps, ces quelques minutes consa-
crées journellement d une telle lecture sont une dépense d'ins-
tants dont le résultat se chiffrera par un gros profit en bon ar-
gent sonnant.

La vie et la prospérité de tout commerce dépendent de 'ha-
hileté de ceux qui le dirigent a  s'adapter aux conditions chan-

geantes journalicres. Tls doivent étudier le mouvement de dive-

loppement constant des affaires, marcher de pair et en confor-
mité avee les idées modernes, ¢tre au courant de tout ce cue
font leurs concurrents et s'assimiler rapidement et énergique-
ment les meilleures méthodes aui ont conduit leurs collégues au
sucees: et le seul moyen de faire ceci efficacement est de lire
régulicrement son journal de commerce.

‘11 est incontestable que de nos jours un homme ¢ affaires.
pour ¢tre véritablement tel. doit lire. Nous vivons en un temps
d'extraordinaires progrés scientifiques et dinnombrables innova-
tions commerciales. Chaque jour apporte une méthode nouvelle
de tenir un magasin, des idées absolument neuves de commer-
cer surgisscnt @ tous moments; d'autres, cn pratique depuis des
annces, subissent une altération sensible journaliére qui peut
sembler invisible et sans importance a beaucoup, mais qui pour
un oeil expérimenté et observateur est grosse de cons(quences

ct mérite d'étre signalée, commentée et discutée: des attacucs

multiples sont ourdies savamment dans le but de faire tomber

le détaillant et de ruiner son commerce au profit de grosses
institutions possédant des capitaux illimités et & une telle époque

changeantg, comb.tive et de concurrence acharnée, comment
voulez-vous que le marchand tienne le pas du progres, prennc
part a la lutte et se défende s'il ne lit pas son journal de com-
merce?

.
De nos jours, on ne saurait arriver au succés et meéme exis-
ter (commercialement parlant) sans joindre la lecture a ses
cfforts manuels et a son travail.

Le développement du rouage commercial et des méthodes
de tenir un magasin a ¢té si rapide et continu depuis quelques
années, (ue ceux qui pouvaient a juste titre se dire de parfaits
connaisseurs en la maticre, il y a seulement vingt ans, s'ils n'ont
suivis pas a pas ce développement se voient placés aujourd’hui
dans cette alternative, ou de s'adonner a I'étude approfondie des
mcthodes nouvelles ou de renoncer a leur entreprise, car persis-
ter a vouloir employer leur ancien systéme ne peut que les con-
duire a une faillite inévitable.

Et dans cette me¢me voie, les patrons devraient insister au-
pres de leurs ouvriers, ¢e leurs comptables et de leurs vendeurs
pour qu'ils étudient dans un journal de commerce ce qui con-
cerne leurs branches spéciales. 1ls décupleraient ainsi la valeur
de chacun d'eux. Nous avons entendu certains patrons dire:
“Moi, je suis la pensée, la conception, I'idée; mes employés sont
les bras qui I'exécutent.” Sans doute cette appréciation du role
du patron n'est pas contraire a toute logique, mais pourquoi
refuser a la main qui exécute le travail, d'étre dirigée directe-
ment par l'intelligence active de celui & qui elle appartient, c'est-
a-cire, de l'ouvrier ou de I'employé lui-méme?

Ruskin, le grand sociologue anglais, disait 3 ce propos:
“Nous voulons qu'il y ait toujours un homme qui pense et a
coté de lui un autre qui travaille. Nous appelons 'un un “mon-
sieur” et l'autre un ouvrier ou un commis, alors que souvent
'ouvrier ou le commis est obligé de penser et que le “monsieur”
ou le penseur est contraint de travailler, pourquoi alors faire
une distinction tendant a rabaisser 'un? Tous deux ne sont-ils
pas de véritables “messieurs” dans le meilleur sens du mot? La
masse de la société est composée de penseurs maladifs et d'ou-
vriers miscrables. C'est sculement par le labeur que la pensce
peut ¢tre exécutée sainement, et ce n'est que par la pensée que
le travail peut étre fait d'une fagon convenable; on ne peut sé-
parer les deux impunément.”

Oui, il faut cultiver la pensée, qu'on soit marchand-patron,
ou qu'on soit simple commis, car c'est elle qui fait 'homme, qui
constitue le caractére et qui par conséquent vous rend capable
de mener a bien vos affaires, et n'oubliez pas que c'est la Iecphre.
la lecture d'un journal de commerce, rour vous cui (tes dans
les affaires, qui vous aidera a cette formation intellectuclle qui
dure toute la vie ¢t cui est le sur garant de la réussite.

LES PRIX DE REVIENT DES JOUETS ALLEMANDS

Une des revues allemandes les plus répandues, “die Woche".
publie des chiffres étonnants qui font comprendre la facilité avec
laquelle le jouet allemand peut concurrencer, au point de vuc
du prix, le jouet de toute autre provenance.

La fabrication des fusils d'enfant rapporte a l'ouvrier quel-
ques centins par heure; les femmes occupées a la peinture des
soldats Ce plomb gagnent $1.50 par semaine en fournissant les
pinceaux, les couleurs et I'¢clairage. Un menuisier faisant le
meuble de poupdée gagne de 1 a 3 piastres par semaine, suivant
son habilet¢.

Les moindres parties des jouets sont traitées par des ou-
vriers spéciaux travaillant pour le compte de gros industriels
qui peuvent vendre a des prix trés has, tout en réalisant d'éner-
mes bénchices.
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UN IMPORTANT PROBLEME COMMERCIAL

DES PRIX UNIFORMES DOIVENT ETRE FAITS PAR
LES MANUFACTURIERS

La méthode de prix uniformes fixés par les manufacturiers
conduit a I'établissement de prix fixes pour le détail, et la prati-
que de prix fixes dans le détail permet aux manufacturiers de
maintenir une haute supériorit¢ de qualité dans leurs produits.
L’application d'un tel principe rend les détaillants capables de
réaliser un profit nécessaire et légitime et aide a la suppression
des rabais dans les prix, provoquant ainsi une incontestable ame-
lioration des conditions du commerce.

Les prix fixes de détail seront une bonne chose pour tout le
monde, meme pour le consommateur qui y trouvera une garan-
tie de_ b&mc facon et de qualit¢. Sans doute, il n'aura plus cette
illusion d'avoir acheté exceptionnellement une valeur de $1.50 de
marchandises pour $1.00. Mais qu'il ne se désole pas; ce n'était
la qu'une illusion, et de la voir s'envoler ne lui enlévera pas une
cent de sa poche. La méthode du prix fixe dans le détail privera
le consommateur du plaisir qu'il avait 3 discuter du prix avee son
fournisseur avec un air de mieux s'y connaitre que lui. Mais ou
est le mal?

Les prix étant uniformes, I'art de vendre, des commis ct
des patrons, et le bon service d'unc maison - seront de forts
atouts entre les mains des détaillants dans la partie continuelle-
ment engagde avec le client, et ce dernier n'en aura-t-il pas par
contre-coup, le béné¢fice? Pour le marchand, chaque ordre pris
correspondra a un profit certain et non a un hénéfice probléma-
tique et imaginaire; quant au consommateur, il sera toujours
assuré d'une livraison satisfaisante et d'un service empresse,
deux choses qui comptent dans tous commerces.

Jetons, si vous le voulez bien, un rapide coup d'ocil sur les
conditions présentes du commerce. Les agents de production ¢t
de distribution de la marchandise se divisent en trois classes hien
distinctes et ayant chacune ses attributions bien circonscrites: le
manufacturier qui établit I'article ou le produit; le marchand ¢n

gros qui en assure la distribution ¢t le marchand-ddtaillant qui

le vend au consommateur. .

Pour tout homme raisonnant sainement il est bien évident
que chacune de ces catégories qui forment le rouage du com-
merce, qu'elle manufacture, qu'elle distribue ou qu'elle vende un
produit, doit s'assurer un profit réel, déduction faite des diépen-
ses occasionndes par la fabrication ou la vente de la dite mar-
chandise.

I.e manufacturier qui fournit le capital, le produit, ¢t tres
souvent se charge des moyens de provoquer la demande doit ctre
couvert de ces dépenses considérables par la vente de son article
et doit en plus de ce remboursement de frais s'assurer une petite
marge en sus qui représentera son héncfice.

Le marchand en gros auquel incombe le role de distributeur.
de chercheur de débouchés, doit se garantir de ces frais de dis-
tribution et obtenir un certain profit rémuncrateur de ses cfforts
et de sa peine.

Quant au détaillant, il doit voir rentrer dans sa caisse tous
les frais qu'il expose en location de magasin, soins ct précau-
tions pour la tenue de I'article et mille petites dépenses de détail
qui représentent parfois un gros montant et qui sont absolument
nécessaires pour assurer le déhit efficace au consommateur, cn
méme temps qu'il doit lui rester une certaine majoration qui
constituera le bénéfice de son entreprisc.

Ces 3 classes aussi nécessaires l'une que les 2 autres, pour
fa production et la dispersion des marchandises dans des condi-
tions normales et satisfaisantes, doivent obtenir un héncfice a
la fois certain et rémunérateur.

Voyons ce qui se passe souvent en réalite.

Un manufacturier marque par exemple un certain article au
prix de $1.00 avee un escompte de 25% pour le détaillant et un
escompte de 10% pour le marchand de gros.

I fait annoncer lihéralement par la voie de la publicité que
cet article est vendu chez tels marchands a tel prix. On peut
penser a premicre vue quiune telle gradation d'escompte est des
plus correctes ¢t doit donner satisfaction a tout le monde. le
1097 du marchand de gros semble devoir lui étre suffisant vu
son important débit, et le peu de frais qui lui incombent, tandis
que le 23% du détaillant parait correspondre a merveille & son
genre de travail.

Or, il peut se faire (et cela se voit malheurcusement trop
souvent), quun gros consommateur traitant directement avee le
manufacturier obtienne de lui un escompte de 23%. le détail-
lant qui avait coutume de fournir le dit consommateur ne tarde
pas a ressentir la perte de ce bon client et il en apprend le pour-
quoi, par la suite. 11 ne manque pas d'en faire le reproche amer
au manufacturier qui lui répond: “Pourquoi n'achetez-vous pas
par plus grosses quantités pour hénélicier d'un 10%  supplémen-
taire> A mon sens, le client dont il est question, de par son im-

portance, a_droit autant que vous & une ristourne de 23%

Le détaillant suit le conseil du manufacturier, achéte une
plus grosse quantité¢ de 'article dont il s'agit ¢t se hate de
rendre visite a son ancien client auquel il dit: “Pour re-
conquérir votre clientéle, je vous vendrai le méme article
25 p.c. moins cher que vous ne me l'achetiez précédemment.”
ot il obtient un ordre en poussant un soupir d'aise pour
avoir sauvé unce toute petite partie d'un bénéfice qu'il avait
cru @ jamais perdu. Mais, ce n'est pas tout. De son coté le
marchand de gros s'apergoit de la diminution soudaine sur-
venue sans ,raison apparente sur l'article dont nous par-
lons, il fait unc enquéte a ce sujet et découvre le mot de
I'énigme. Va-t-il se laisser rejeter ainsi de la circulation
sans chercher a maintenir sa place au soleil) va-t-il renoncer

la vente de Particle? Non. 11 se rend directement chez e
consommateur ¢t lui vend toujours le méme article au prix

primitif avee 23 p.eo et 5 p.c. d'escompte,

Dans tout ce cahos que deviennent les bénéfices des 3
classes qui assurent la production et la distribution?

Pour ce qui est du manufacturier, c'est le plus heurcux
des trois: son bénéfice ne se trouve pas endommagé diree-
tement par cette lutte engagée autour de son produit. Quant
a cclu du marchand de gros, il descend de 10 p.c. 4 5 p.c.
tandis que les dépenses de distribution augmentent, Le dé-
taillant lui, doit ou renoncer entiérement a faire des affaires
sur I'article choisi, ou bien alors abaisser son profit de 25 p.c.
plus 3 p.c., cest- p.c. tout en courant le
risque de se charger d'un stock plus considérable que d'or-

a-dire le réduire a 3

dinaire.

It dans cctte désorganisation compléte du véritable sys-
t¢me commercial que devient done ce sentiment judicicux
d'un profit ¢quitable pour tous?

I.¢ détaillant, §'il veut conserver sa clientéle, devra subir
le rabais considérable consenti par ailleurs et scs ventes
marqueront de fortes pertes, parce qu'un 5 p.c. de profits
signific un 20 p.c. de perte si I'on tient compte de ce qu'il
en coiite pour tenir un commerce de détail. Sa situation de
ce coté est peu brillante et force lui est de se retourncr
d'un autre coté s'il ne veut pas aller a la dérive.

Y

Peut-étre qu'en se refusant a vendre l'article du manu-
facturicr en défaut ct en passant une entente dans ce sens
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avec les autres détaillants, il fera tomber ce systéme de ra-
bais ct supprimera toute combinaison entre le manufactu-
ricr ¢t le marchand de gros. S'il peut trouver une autre ma-
nufacture qui ne subisse pas cette influence néfaste et ne
s¢ prete pas a ce genre de trafic, il pourra refuser catégori-
quement de vendre larticle incriminé et faire de la propa-
gande pour un autre. Mais les conditions sont-clles les me-
mes et se prétent-clles aux nécessités particuliéres du com-
merce de chacun?

Mais reprenons le role du marchand en gros au point
ol nous l'avons laissé. 11 a tot fait d'apprendre que le dé-
taillant a imité son rabais de 25 p.c. et 5 p.c. Il sait qu'il
achete maintenant par grosses quantités ct par conséquent
paye les memes prix que lui. Sa Situation n'est pas moins
critique que celle du détaillant. 11 est acculé a I'inertie. Va-
t-il se croiser les bras et s¢ lamenter, sans plus? Non. 11 va
retrouver le consommateur, objet de tous ces ennuis et lui
tient ce propos: “Voici, Monsieur, mon catalogue, ma liste
de prix de vente et I'escompte que je fais au commerce de
détail; donncz-moi la préférence pour larticle que je vous
fournissais autrefois et je vous accorderai mes prix de gros
pour tous les articles dont vous aurcz besoin et contenus
dans ma brochure, vous n'aurez plus besoin d'acheter au dé-
tail.”

it Te manufacturier que dit-il de tout cela? Qu’en pen-

se-t-il.  Ses-sentiments en - 'occurrence sont plutot  complexes

Il pense que le détaillant en général méconnait ses propres
affaires; donnez-lui un escompte extra, dit-il, et il s'empres-
sera d'en faire profiter son client; il se plaint des méthodes
de publicité du manufacturier, et se garde bien de pousser
par lui-méme la vente de nos articles, il substitue quand il
le peut, tout autre article a-nos articles de marque; tout ceci
nous force a chercher par nous-mémes 1'écoulement de nos

produits, parce qu'il ne s'en occupe vraiement pas séricuse-
ment.

Voici poussée peut-€étre un peu au noir, mais pas si cxa-
gérée qu'on pourrait le croire la situation actuelle. e manu-
facturier cst sarcastique ct tracassier; le marchand en gros
est rampant ct tremblant, le détaillant cst indigné et décou-
ragé. En vérité, c'est 1a une triste situation qui ne saurait
conduire a unc ¢re de prospérité en affaires.

Le fabricant lui, se lave les mains de toutes ces pertur-
hations a l'ordre existant dans le commerce. Cela ne me re-
garde pas, dit-il, j'essaye de plaire a tout le monde ct per-
sonne n'est content; je sais que mes articles se vendront,
j'ai créé la demande ot le consommateur les réclanwm,fdfll—
il s'adresser directement 3 moi. Si les marchands (e tgros
et les détaillants s'entrebattent, cela n'entre pas dams—1ies
affaires. 2 5

("est done aux détaillants de s'entendre et ils devraient
nommer une commission choisic parmi leurs membres ct
qui aurait pour mission d’examiner la valeur des articles
qu'ils vendent et d'en fixer le prix normal qui devrait apreés
cntente €tre pratiqué uniformément par tous. Un tel travail
confié 4 des gens expérimentés et on ne peut micux quali-
fiés pour un tel établissement, ne manquerait pas de porter
ses fruits et de changer avantageusement les conditions na-
vrantes que nous constatons journellement dans le commerce.

Ce principe a été appliqué depuis leux ans & New-Y. rk,
les détaillants se sont groupés étroitement pour lutter con-
tre un état de choses qui menagait de les ruiner ct 'cur cf-
fort a ¢té couronné de succés dans bien des lignes ou les
prix- ont été élevés pour se maintenir 4 un taux uniforme.
Beaucoup de ceux qui se montraient sceptiques quant aux
résultats  d'une  pareille  tentative n'ont pas  tardé a se  con-
vaincre de sa suprenante efficacité. Les résultats ne feront
que s'accentuer et devenir plus rapides, pour peu que les ma-
nufacturiers y mettent un peu du leur.

|

Pourquoi n'en scrait-il pas de méme au Canada?

Que le manufacturier fixe un prix uniforme de détail e
qu'il insiste pour que ce prix soit respecté et qu'il soit ap
pliqué a tous les consommateurs sans distinction, Sans dout.
une telle décision marquera un temps d’hésitation pendant
quelques semaines, mais a la fin, les affaires reprendront sur
une base profitable préconisée ct réclamée par tout le com
merce du jour.

Si la majorité accepte ce changement bienfaisant, les re
tardataires ¢t les insoumis seront fatalement amenés a s
joindre a leurs collégues plus sages, le prestige d'un article
ne fera qu'y gagner et les détaillants aussi.

Quant au marchand de gros, il ne devrait pas s’opposcr
a unc semblable amélioration. Son role est, a bon droit, jugd
necessaire et il est U'intermédiaire tout indigné entre le fabr
cant ct le detaillant a cause de ses facilités de distribution
Mais, il nc faut pas qu'il change la nature de sa situation cn
prenant la place et du fabricant et du. détaillant. S'il désem
pare les organisations les plus solides, s'il bouleverse les con
ditions du  commerce et cause les plus gros dommages au
manufacturier et au détaillant, son role devient nuisible 1
sa suppression  s'impose. Mais il n'en n'est pas ainsi, cn
réalité, il est au contraire tout disposé, croyons-nous, a pre
ter main forte au détaillant ¢t a entrer dans toute comhi
naison capable d'améliorer sa situation telle que celle d'un
prixede-détail uniforme. -

POURQUOI LES ALIMENTS S'ALTERENT PEN-
DANT LES TEMPS ORAGEUX

.

On a remarqué hien souvent et depuis longtemps déja que
certaines substances alimentaires telles que le lait, la viande de
houcherie, le gibier et le bouillon sTaltéraient plus rapidement
par les temps orageux.

Dans les laiteries, notamment, on ‘a remarqué que les laits
ramasscs et transportés au cours d'un orage, arrivaient a cesti-
nation, sinon caillés, du moins trés acidifics, au grand détriment
de la fabrication ou de la vente.

On o attribue ce phénomeéne a 'électricité, et principalement
a l'ozone; mais Pexpérimentation, entre les mams de M. Trillat
n'a pas conhirmé cette hypothese.

Dans un précédent travail, auteur avait montré que des
traces ihnitésimales de gaz putrides ont une action favorahle
sur le developpement des ferments lactiques

Or on sait que les dépressions atmosphériques font ressortir
les ¢manations gazeuses emmagasinées dans le sol et les objets
de toute nature; ainsi, I'on a toujours remarqué que les oceurs
¢tatent plus perceptibles aprés un orage. 11 ¢était donc permis de
supposer que les dépressions, en favorisant le dégagement des
émanations gazeuses étaient la cause de l'accélération des fer-
mentations en cause.

M. Trillat a vérifi¢c cette hypothése par des expériences, en
comparant 'acidification de laits ensemencés par des ferments
lactiques exposés simultanément dans les mémes conditions de
température et d’humidité, 4 des ambiances putrides, avec ou
sans dépression harométrique.

Les phénoménes  d'altérations hatives  d'autres substances
organiques, telles que celles de la viande, du gibier, de certains
liquides fermentescibles, des levures de houlangerie, etc., obser-
vés pendant les temps d'orage peuvent ¢tre expliqués de la méme
maniére.
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L'ART DE LA VENTE

PEUT-ON DEVENIR UN BON VENDEUR?

Nous avons souvent entendu dire et redire, méme et surtout
par des hommes d'expérience qu'on ne “faisait” pas un bon ven-
deur et que l'art de vendre ne s'apprenait pas, étant un don
inné qu'il est impossible d'acquérir par I'étude. En dépit de ces
témoignages autorisés, nous pensons que cette assertion est un
peu exclusive et qu'en réalité on peut, par un effort soutenu et
la mise en pratique de méthodes rigoureuses, arriver a devenir
ce qu'on peut appeler “un bon vendeur”. Et nous entendons par
ce terme, non pas le vulgaire preneur d'ordres qui fonctionne
automatiquement comme une machine, mais le commis de vente
qui, mis en présence de I'obstacle, arrive a force de persuasion,
de savoir, d'intelligence, de “métier” en un mot, a résoudre les
difficultés et a obtenir les meilleurs résultats.

A n'en pas douter, il en est qui naissent avec un véritahle
don naturel pour la vente, et cette faculté qu'ils ont reque avec
la vie leur donne & coup sir un séricux avantage sur ceux
moins favorisés par la nature; encore convient-il d'ajouter que
cctte supériorité se fera sentir surtout au debut de leur carriere,
ct nous ne sommes pas bien certains qu'ils la conservent vis-a-vis
de ceux qui, par leur travail énergique sont arrivés a s'¢duquer
on ne peut mieux dans cette voie. Ceux qui naissent dépourvus
de ce je ne sais quoi qui prédispose a cet art de la vente sont-ils
irrévocablement condamnés et rayés impitoyablement de la liste
de ceux qui réussissent dans le commerce? Nous ne le croyons
pas; quelles que soient les aptitudes dont on dispose, on peut,
on doit se perfectionner et ce, jour a jour, en dépit de l'age,
jusqu'a la derniére minute de son existence. Laissez-nous espé-
rer, pour 'honneur de 'humanité, qu'un labeur aussi constant cst
nécessairement couronné de succes.

Ecoutez la parole du vieil Emerson: “Un homme fait de lui
ce qu'il veut”. Nul axiome ne fut plus vrai et ceux qui s'effor-
cent de s’y conformer le réalisent presque invariablement.

L'art de vendre est une science et en conséquence est sus-
ceptible et d'étre enseigné et d'étre appris. Ne croyez pas qu'il
n'y ait des écoles qui s'y consacrent; il en existe. Voici une défi-
nition donnée par l'unc d'entre elle, la Sheldon School, de T'art
de vendre: “L’art de la vente est cette puissance magnctique
qui nait du développement des qualités positives et des facultds
de T'esprit, de I'ame et du corps et dont I'influence opcre sur les
scheteurs et les améne a acquérir ce que nous avons a vendre.”
Il est donc évident qu'en rendant 'homme habile en cet art, les
ventes deviennent plus faciles a cffectuer et s'enregistrent plus
surement.

Nombre de livres ont été écrits sur l'art de vendre des mar-
chandises; il peut donc sembler puéril de revenir sur un sujet
aussi rebattu, mais nous voulons envisager la question sous un
aspect assez nouveau, non comme un don de nature, mais com-
me une véritable science.

Il y a des éléments scientifiques autres que ceux de la dé-
‘mition ci-dessus donnée et qui entrent pour unc large part dans
!a formation du vendeur vraiment scientifique.

Le vendeur doit posséder un jugement perspicace de la na-
ture humaine; il doit étre capable de déchiffrer les intentions de
a1 personne qui entre dans son magasin et qui n'est pas encore
i client, mais le deviendra s'il s’y prend de facon habile; il
doit savoir tenir la ligne dans laquelle il est, il doit étre un vé-
ritable psychologue et ¢tre familier avec la science de la sugges-
Hon, ete.

En fait, nous croyons qu'il n'est pas dans la vie de carricre

lus scientifique dans laquelle on puisse entrer.

Le poste de vendeur est un poste de confiance plus que tout
ntre. Si vous n'inspirez pas confiance, vos efforts sront vains

et c'est pourquoi le vendeur doit avoir ses qualités et ses facul-
tés développees a un point tel qu'il s'en dégagera une personna-
lité bien marquée qui retiendra I'attention et donnera une portée
illimitée a ses arguments. N

Avoir du caractere, voila la pierre d'achoppement du suceds
pour le vendeur et ce qui en fait la valeur.

Maintenant, qu'entend-on par vendeur capable ¢t ot com-
mence le suceds dans cet art?

Personne n'a jamais su tracer la ligne de démarcation entre
le sucees et l'insuceés en pareille maticre.

La personne qui vend suffisamment de marchandises pour
se maintenir dans sa place ¢t méme obtenir parfois une petite
augmentation de salaire, n'est pas i proprement parler ce qu'on
peut appeler un vendeur capable, un vendeur a4 succés; mais
celui qui s'adonne a son labeur avec une attention minuticuse et
soutenue, celui qui n'ignore rien des “comment” et des “pour-
quoi” de la science de la vente, qui travaille en harmonie avec
les lois naturelles du succés et gagne un salaire annuel de 3,000
a 10,000 dollars, peut vraiment se flatter d'avoir réussi  dans
cette carriere et d'¢tre un vendeur capable.

On nous objectera que si c'est la le criterium du hon vendeur,
il en exise fort peu. Et nous sommes parfaitement d'accord, de
fels hommes sont rares ct le monde des affaires ne saurait trop
deplorer cette peénurie d’hommes capables et coutumiers du suc-
ces.

Nous ne voulons pas insinuer qu'il n'y cut pas et qu'il n'y
aura jamais d’homme capable J'arriver au succeés dans 'art de
la vente sans une ¢tude longue et minutieuse de cette science,
loin de la, mais nous voulons dire qu'on ne peut violer impuné-
ment les lois du succes et cependant réussir; tout comme il est
impossible de conserver une sin'* robuste en violant A plaisir
les lois naturelles de la santé. Ceet s'applique non seulement i
I'art de la vente, mais a tout commerce honnete et légitinie on
le succes est le couronnement de l'effort.

Partout ou vous trouverez un homme jouissant d'un certain
degré de succes vous pourrez constater qu'il a travaillé en har-
monie avece les lois naturelles du succes et que ce succes est pro-
portionnel au respect quiil a ¢¢ fait des lois qui le régissent.
Cette soumission se fait soit consciencieusement, soit sans qu'on
s'en rende compte, mais clle est indispensable pour arriver.

Nous trouvons souvent des hommes qui sont véritablement
capables et ne sont pas ¢loignés du plein suceés dans 'art de
la vente mas auxquels il manque des quali¢s cssentielles pour
arriver au summum de réussite.

De tels hommes sont considérés comme des vendeurs de
naissance, car il font preuve d'une réelle valeur en dépit de leurs
qualités négatives.

Pour jouir d'un succes partiel ou d'un degré plus ou moins
grand de succes, pas n'est besoin d'obéir a toutes les lois natu-
relles du succés, mais si nous voulons y atteindre complétement
d'une fagon absolue, nous devons nous y soumettre.

Etudiez soigneusement un de ces hommes qui passent pour
capables mais ne peuvent ¢tre dits maitres dans la science de la
vente, vous verrez qu'il est excessivement fort sur certains
points, c'est que d'un coté il a développé certaines qualités a un
tres haut degré, tandis que d'un autre, il a laissé¢ libre cours a
ses mauvaises habitudes et n'a pas su ou voulu perfectionner et
amdéliorer ses points faibles. Nul ne saurait contredire que le
manque de développement des qualités positives est un ohstacle
infranchissable placé devant la porte du succcs.

Ft c'est pourquoi il est hon de reconnaitre 'utilité de Vins-
truction dans cette science de la vente.

Ne croyez-vous pas qu'un homme doué de véritables quali-
tés développées a un certain degré, soit par naissance, soit par
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un travail personnel et énergique, n'aurait pas ¢t¢ beaucoup plus
capable s'il avait requ des notions sur la facon de vendre, s'il
avai pris des lecons d’hommes compctents en cette matiére, s'il
avait compris la nécessité¢ de développer par I'instruction ses
qualités positives? Nous pensons qu'une instruction semblable
est d'une valeur illimitée.

IT est bien évident que notre observation personnelle peut
nous amener a découvrir bien des choses utiles pour la vente;
ce que nos yeux attentifs peuvent enregistrer formera une hon-
ne somme de connaissance, mais une telle instruction person-
nelle ne peut qu'étre trés imparfaite, tandis que si nous ¢coutons
ce que disent les autres et en faisons profit, i nous lisons sou-
vent et constamment ce qu'enscignent les revues commerciales,
en nous aidant de toute la puissance de notre raison et de notre
jugement, nous pouvons augmenter sans arrct notre hagage de
connaissances et par conséquent gravir de  nouveaux d¢chelons
vers le succes. Une science ne s'acquiert pas par soi-méme, ce
sont les autres qui, par leurs enscignements précicux b font pe-
nétrer en vous.

Un médecin ou un avocat, quelle que soit Phahileté de 'un
ou I'¢loquence de lautre, ne serait quun pictre professionnel
malgré ses dons naturels s'il n'avait pas acquis les connaissances
indispensables d'une instruction des plus complétes

12t pour Tavocat, cette ¢ducation compléte s'étend hien au-
dela de Ta science des lois, tout comme, clle ne consiste pas seu-
lement pour le médecin a ¢tre familier avee la science de Ta mé-
deeine. De méme dans le commerce, la science de la vente ne
comprend pas seulement 'action meme de la vente, elle englobe
bien d'autres ¢léments qui constituent le caractere et forment
une individualité. Et il est triste 4 penser que beaucoup de ven-
deurs ne possédent pas la premicre lettre de cette science, hien
plus, refusent de croire a4 son efficacité¢ souveraine.

Il est trés vrai qu'il n'existe pas dans les individus deux
¢tres absolument semblables, et on ne peut s'attendre en consé-
quence a posséder un ensemble de régles pour la vente, suscepti-
bles de s'appliquer et de convenir parfaitement a tous les tem-
péraments, mais personne ne saurait discuter le fait qu'il existe
des lois fondamentales qui gouvernent la vente des marchandises
et que celles-1a peuvent et doivent sappliquer a tous indistinete-

ment.

Si nous considérons les points fondamentaux qui caracté-
risent les vendeurs d succecs, nous les rencontrons parmi les qua-
lités suivantes: La santé, Thonndéteté, Ta lovauté, enthousiasme,
la honne humeur, I'énergic et la patience.

Voila les qualités positives essentielles pour rdussir. Nul ne
saurait nier qu'il soit possible de développer de telles qualités ou
facultés et par conséquent nul ne saurait dire qu'on ne peut de-
venir un bon vendeur, & moins d'¢tre né tel.

On pourrait ajouter a ces qualités: le jugement, la mémoire,
I'économice, la sincérité, la tempérance, cte., et si la possession
de telles facultés vous permet de les développer, par P'étude, a
un degré tel que vous devenicz un véritable caractére, dont la
capacité¢ s'impose, douterez-vous de 'efficacité de la science de
la vente?

UN DEBOUCHE POUR L'ORGE CANADIENNE

Les culivateurs d'orge du Canada trouveront sans doute un
déhouché pour leur produit en Nouvelle-Zélande. Le commissai-
re du Canada dans cette colonie rapporte qu'une des plus gran-
des brasseries de Nouvelle-Zélande s'est arrangée pour se faire
expédier 100 sacs d'orge a titre d’échantillons. Si cette orge est
satisfaisante, cette maison pourrait faire des commandés con-

sidérables.

PRODUCTION ET CONSOMMATION MONDIALE
DE LA HOUILLE

Au lendemain de la gréve des mineurs anglais qui jeta
une importante perturbation dans lindustrie générale, il
est intéressant d'extraire quelques chiffres de la statistique
publiéc par le Board of Trade d'Angleterre, sur lUindustrie
houillére du monde en 1910.

Voici d'abord la production des cinq grandes puissan-
ces charbonniéres: Etats-Unis, 447,840,000 tonnes; Royaume
Uni, 204,430,000; Allemagne, 150,370,000; [I‘'rance, 37,255,000;
Belgique, 23,530,000 tonnes.

Par rapport a 1907, la production anglaise a diminué
de 3,5 millions de tonnes. La production globale des quatre
autres puissances a augmenté de 42 millions de tonnes par
rapport a 1909. ’

Le total de la production mondiale pour 1910_a été de
1,035 millions de tonnes, chiffre ot entrent les productions
des pays suivants: -

Indes Anglaises, 12,048,000 tonncs; Canada, 11,425,000;
Australie, 0,760,000; Afrique Australe, 0,440,000; Nouvelle-
Z¢lande, 2,200,000 tonnes,

C'est d’Angleterre qui produit le plus de houille par téte
d'habitant: prés de 6 tonnes, Viennent cnsuite les Ltats-
Unis (5 tonnes) la Delgique (3's tonnes), I'Allemagne (/3
tonnes) ¢t la France (moins d'une tonne).

(’est aux Itats-Unis que la houille coiite le moins cher
“sur le carrcau” ($1.47 la tonne). En Angleterre, clle coute
$2.05; en Allemagne, $2.47; en Belgique, $3.15.

Dans ces mémes pays, la consommation de la houille cn
1910 a été la suivante: Etats-Unis, 434,815,000 tonnes; An-
eleterre; 170,000,0005-Allemagne, 130,230,000; France, 54,860,-

Jelgique, 23,850,000 tonnes.
L.a consommation de houille par téte d’habitant est par-
tout en augmentation; elle a atteint pour les années 1909 ct
1010: 4.72 tonnes aux Etats-Unis; 4,01 cn Angleterre; 2,03 en
Allemagnes 3,17 en Belgique, et 1,40 en France.

'Angleterre, les Ltats-Unis et I'Allemagne se suffisent
4 cux-mémes, tandis que la France ct la Belgique doivent
recourir a I'étranger.  La France qui est le plus gros client du
Royaume Uni, lui aché¢te annuellement une moyenne d'envi-
ron 11,000 tonnes sur un total d’importation de 18,000 tonnes.

000;

Parmi les grandes colonies britanniques, I'Afrique 1\115—.
trale cst scule a recourir au charbon du Royaume-Uni dut
entre pour 14 pc. dan: sa consommation. Les autres colo-
nics se suffisent a clles-mémes. Enfin, les locomotives de
I"Angleterre ont consommé en 1910, 12,472,479 tonnes de

charbon.

LA CONSERVATION DU BOIS
\

—

Pour protéger le bois contre la moisissure, on ]'imm(‘rg‘v
jusqu'a imprégnation compléte dans une solution c<.‘»ntcnsz 2%
de bichromate de potasse et 1% de fluorure Ge sodium, puis on
I'expose 4 la lumiére. Le bois semble désormais completement
indestructible par les moisissures. :

Si l'on badigconne ensuite avec un me¢lange de g(-la.tinc
(3% ) de bichromate de potasse (2%) et de fluorure dc.smlmm
(0.3%) et si on expose a la lumieére, on obtient un vernis, hrun
acajou, tres solide, imitant la teinte du vieux hois.

On peut appliquer ce procéd¢ aux hois de construction.

11 ost essentiel, en tous cas, de commencer le traitement p:l’l'
un lavage désinfectant comme un mélange d'alcool absolu c¢-
naturé et de xylol contenant 1% de sublimé.
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QUINCAILLERIE

LA VENTE DES APPAREILS ELECTRIQUES

Les multiples applications des inventions dues i 1'électricité
offrent un large champ de ventes presque inexploité par
le marchand de quincaillerie. Quelques fausses
opinions. Quelques idées pour la vente

et Il'étalage dans un magasin

Pourquoi tiendrais-je des apparcils ¢lectriques? est une
question que s¢ posce souvent le quincaillier ¢t a laquelle il
répond rarement d'une manicre satisfaisante pour scs inteé-
rets.

Quelques-uns y sont parfois favorables, d'autres cateé-
goriquement contraires alors qu'il en cst beaucoup qui res-
tent dans une hésitation déconcertante ne sachant s'ils doi-
vent se prononcer pour ou contre,

De toute fagon, il est vraiement surprenant de constater
que d'aprés une enquéte récente a peine un quart sculement
des quincailliers tient des articles ¢lectriques. On ne peut
attribuer cette abstention i" I'ignorance. De grandes compa-
gnies dépensent annucllement des centaines de milliers de
dollars pour manufacturer ¢t offrir aux marchands une mul-
titude d'applications électriques ¢t une grande partic de cct

Toaster électrique

argent est réservé a la publicité ce qui indique clairement
que le marchand détaillant regoit a domicile toutes les in-
“formations et tous les renseignements utiles pour 'exploita-
tion de cette branche de commerce. Mais, c’est souvent ¢n
pure perte que ces sommes ct cette énergie sont dépensees.
Les articles électriques présentent un champ si vaste et si
entierement nouveau qu'ils déconcertent un peu le quincail-
lier et pour peu qu'il soit routinier, il préfere s'en tenir a sa
ligne d’outils et de coutellerie plutot que de s'engager dans
I'inconnu. ‘

Les appareils électriques ne sont pas des articles de luxe

Les raisons qui préviennent le marchand contre les ar-
ticles électriques sont nombreuses autant que vagues ct mal
fondées, mais clles prennent parfois si fermement racine qu'il
devient difficile de les arracher.

Parmi toutes ces raisons vient ¢n premicre 'igne idee
que les articles électriques constituent un luxe. [t pourquoi
cela? Parce que tout le monde a en mémoire les jolis arran-
gements d'ampoules électriques dans des fleurs artificiclles
¢t qui, placées dans les salons somptucux ou dans les res-
taurants a la mode, semblent étre le dernier mot du con-
fort et du luxe moderncs. Quand on songe a ccs orncments
délicicux, on les place volontiers dans un décor de fééric ot
de féte, parmi des flonflons d’orchestre sans s'imaginer que

électrique

Poéle a grilles

cette meme clectricite qui revet de charme languissant ¢t
discret toutes les tables fleuries du riche, rend des serviees
autrement appreciables dans la modeste cuisine ou la honne
menagere peat Futiliser @ des applications nombreuses,

Les apparei's electriques sont des utilités dont on me-
conmait L pratique o Te maniement. On peut méme dire qu'a
coopemt de vue des habints des grandes vil'es sont plus en
rotand gue ceux des localités moins conséquentes ot qui se
rendent plus facilement compte de 'économic dargent et
de temps quiil y aa s'en servirs Les maisons plus modestes
cnosont somvent munies alors que les  cateaux luxuceux ce-
pendant. et les meatsons ancicrnes Ceoconstruction imposante
enosons depourvues. Onest lent a changer Paménacement
A ces demeures ancestrales et il n'est pas rare d'y rencon-
trer encore des atres démadés comme il en existait dans la
vieille Angleterre e dans Ta France d'il y a 2 siccles,

Mais, actuclloment, dans Tes appartements  des villes
avee Pidee quiont Tes gens de plus de confort ¢t de moins
de traval de maison, toutes Tes imventions modernes surtout
celles dues a Pelectricite ont leur place bien marquée et
rien ne soppose a leur adoption e par conséquent au dé-
veloppement considérable des ventes dans cette ligne,

Fer a repasser électrique

De meme dans les petites villes, dans les places ¢loi-
gnces ot dans Tes camps d'¢té ou il n'y a parfois aucune usi-
ne pour fournir Te gaz et peu de moyens de communication
pour amencer le charbon, Te® ¢ urant d'une ligne a troley
solutionne souvent Ta defficulte ¢t eréé un champ fertile pour
Fexploitation de toute une serie d'applications électriques.

Qu'on sc dise bien que les apparceils ¢lectriques sont des
necessités dépendant des conditions locales ¢t non des ob-
jets de luxe comme un tableau ou une sculpture, Kt si les
marchands de quincaillerie se font cette idée — qui est la
vraie — des applications ¢lectriques, il s'operera dans leurs
ventes une révolution complete dont ils seront les premiers
surpris ¢t dont ils hénéficieront largement,

Faites-vous dans vos localités respectives le promoteur
de la construction d'usines ¢lectriques et siovotre voix fait
¢cho et que e projet soit exéeut, soyez le premier a en pro-
fiter ¢t a tenir tout le matériel qu'un pareil changement né-
cessitera dans chaque demeure. N'attendez pas que toutes les
maisons de votre ville sotent fournies ¢n courant électri-
que pour vous approvisionner  d'articles  ad’hoc, mais des
qu'unc ou deux regoit le courant faites vos offres de ser-
vice, cela se répandra comme unce trainée de poudre et vo-

tre succes sera assureé,
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Sachez préparer vos clients a ces articles nouveaux.

Méthodes d'étalage.

I1 est bon dans ce genre de commerce de préparer a
l'avance le consommateur a la nouvelle ligne d’articles et
ceci peut et doit étre fait avant que les marchandises elles-
meémes aicent été prises cn stock ou méme avant qu'une dé-
cision définitive soit prise au sujet de la source du courant
électrique. Ce n'est pas en s'asseyant ct cn se croisant les

Radiateur lumineux électrique

bras dans une pose de méditation, en attendant que se des-
sine le nouveau mouvement que le marchand de quincaille-
ric arrivera a quelque chose. Le succés ne vient pas a vous
de lui-meme, il faut aller 3 sa rencontre, Personne ne peut
au début d'une entreprise déterminer exactement quel en se-
ra le résultat. Le but du marchand énergique doit donc étre
de tenter T'avanture et de laisser le temps en faire 1'épreuve.

Nous connaissons un marchand de quincaillerie qui de-
puis longtemps déja avait envisagé la possibilit¢ de tenir des
appareils électriques et qui imagina ce simple, mais effectif
moyen de pressentir ses clients:

Il garnit completement une des vitrines de sa devantu-
re des plus essentielles fixtures c¢lectriques.  Sur le plancher
de la vitrine il plaga une demi-douzaine de cartes blanches
toute simples, légérement-plus grandes que la carte de prix
ordinaire ct le passant pouvait y lirc ces quelques lignes:

L’électricité donne non sculement la lumiére, mais fait
tout le travail de la lumiére et du feu. Imaginez des re-

pas cntiers cuits uniquement par 'électricité, et cuits a l
la perfection!

|

| Pas de secrvice gaspillé! pas d'allumettes; ni odeur ni
1 - . n = < AR
i bralure! It un dégagement d'oxygéne vivifiant,

Votre cuisine sera un modéle de confort et votre cuisson |
parfaite.

Le toaster électrique
IFait le toast d'un joli brun doré et le prépare immédia-
tement a l'instant ol vous désirez le manger. Cofit: un
centin pour le repas d'une famille.

Le fer a repasser électrique vous permet de repasser
quoique ce soit dans votre propre chambre, tandis que
le fer ordinaire vous oblige a vous tenir a la cuisine.
Ni fumée, ni saleté, ni odeur!

Ces cartes demceurérent dans la vitrine pendant un peu
plus d'une semaine ct déja avant la fin de ce temps, on pou-
vait distinguer clairement les résultats. Les clients ancicens
ou nouveaux, régulicrs ou d'occasion qui pénétraient dans le
‘magasin pour l'achat de quelqu'autre article faisaient fré-
quemment des remarques concernant les cartes lues dans
la vitrine et quand on demandait 4 notre marchand a voir
les objets en question, il répondait finement qu'il les atten-
dait d'un jour a l'autre.

Chaque semaine il variait Ta série des cartes en retirant
deux ou trois des anciennes pour en substituer un nombre
cgal de nouvelles dans le genre de celles-ci:

Bouilloire électrique pour maison pouvant bouillir I'cau
en 3 a 5 minutes. Coat de Popération, a peine 1/3 d'un
centin,

!_‘___

Percolateur électrique pour café

Le procedé le meilleur pour extraire le plus parfait aro-
me du café. Le foyer peut étre employé séparément pour
toasts ou autres.

Au bout de deux semaines, ces simples cartes avaient
créé chez le consommateur, un degré d'intérét suffisant pour
permettre a notre quincaillier de placer sa confiance dans
des articles ¢lectriques de ce genre,

Mais ce n'était 1a que le premier pas; le second—le place-
ment des marchandises elles-mémes—est plus critique pour ¢
marchand qui foule un sol nouveau et manie des articles qu'il
ne connait que trés peu. Il avait eu soin cependant de noter le
nombre d'investigations et de renseignements demandés par les
chients pour chaque article en particulier, et en comparant, il
s'apercut que les fers a repasser ¢taient ceux qui commandaient
le plus l'attention; les toasters venaient tout de suite apres.

En conséquence, il n'engagea d'argent que sur ces deux ap-
pareils, réservant une moitié de la vitrine exclusivement aux
différents modeles de fers et consacrant l'autre moitié aux
toasters.

Chauffe-plats a deux disques

Cet arrangement, d'une unit¢ et d'une simplicité voulues.
devait prouver par la suite combien il était judicieusement com-
pris.
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Aprés un certain temps, quand il devint évident que les fers
a repasser se demancaient couramment, leur nombre dans la vi-
trine fut rcduit, et ceux qui resterent furent relégués au second
plan. )

Le pocle portatif qui tenait la troisiéme place dans l'intérét
port¢ par le public, fut alors exposé i la place primitive des
fers @ repasser; et en procédant ainsi par gradation, plus d'une
douzaine d'articles différents furent introduits dans le magasin
du quincaillier intelligent et perspicace.

Une telle méthode qui a I'avantage de n'agir que sire cdes
resultats, peut sembler un peu arriérée et hésitante si on la
compare aux systemes cui ont ¢t¢ employés ailleurs.

Quelques magasins priconisent hautement 1'idée de faire le
plus souvent possible des étalages démonstratifs des derniéres
nouveautés, ct pour ceux-la, les applications électriques offrent
un champ trés vaste.

Une simple bouilloire élcetrique chauffant son contenu d'eau
qui s'¢vapore sous forme de fumée blanchatre est un effet d'éta-
lage des moins compliqués. Plus attractive et plus saisissante
est la démonstration faite par une jeune fille revétue de son ta-
blier de cuisine, de la cuisson d'une tranche de pain par le
toaster, ou du repassage d'un vétement avec le fer électrique.

Une importante maison fit méme un étalage beaucoup plus
sensationnel. Elle aménagea ses immenses vitrines comme les 4

Percolateur a café électrique

picces d'un apjartemeni ivee les meubles convenant aux con-
ditions actuelles d'une petite famille et mit ainsi en valeur la
nceessité des nombreux appareils électriques qui y trouverent
place.

Dans le salon, furent disposées de magnifiques fixtures pour
I'éclairage, tandis cue de discrétes petites lampes de lecture
faisaient leurs I¢gires taches claires sur quelques tables et qu'un
radiatecur lumincux fournis:ait la chaleur.

La sa'le & manger, cn plus de I'¢clairage, possécait plusieurs
petits  appareils de cuisson  pour la table, tels que réchauds,
theiere, percolateur, toaster et petit poele a disques.

Les plus grands pocles, comme les fournaux a patisserie,
avaient leur place dans la cuisine. Le fer a gauffres complctait
Fappareil culinaire, tandis que le °
de balai.

‘vacuum cleaner” tenait licu

La chambre a coucher ne manquait pas non plus d'applica-
tions électriques et on vy rencontrait le fer électrique pour les
cheveux, le chauffe-laid. le coussinet de chaleur, le friscur ¢lec-
trique, etc.

Il est inutile de dire cu'un tel ¢talage implique des dépen-
ces considérables de temps et ¢'argent, mais des efforts sembla-
bles restent rarement sans récompense.

L’achat et la vente

Aucune régle immuable ne peut étre posée pour l'achat de

Gauffrier électrique

toutes marchandises et encore moins pour celui des appareils
¢lectriques.

C'est une question d'initiative, de perspicacité et cela dé-
pend aussi des conditions particulicres.

Par exemple, si vous, quincaillier, vous avez un pharma-
cien proche de votre magasin, ¢t que ce pharmacien soit aussi
¢veillé aux choses nouvelles que vous pouvez l'ctre, vous aurez
besoin de beaucoup de finesse et d'¢nergic pour pousser avec
succes la vente d'articles tels que: coussins de chaleur, fers a
friser, bouilloires, chauffe-lait, etc, car beaucoup de gens, par
la force de I'habitude, rangeant ce genre d'articles parmi les
fournitures de toilettes et de chambres de malades, tenues plu-
tot par un pharmacien que par un quincaillier, s'adresseront au
pharmacien pour se procurer ces appareils ¢lectriques, a moins
que vous ne reteniez préalablement leurs regards par un ¢talage
effectif des dits objets. Mais si vous n'avez pas de concurrent
direct vous pouvez hardiment pousser cette vente sans autres
considérations, elle vous réservera de bons profits.

Nous pouvons faire remarquer en passant qu'il serait hon,
précisément pour les quincailliers, de se procurer et e tenir
dans leurs vitrines tous les articles vendus par le pharmacien
dans leur forme premiére, c'est-d-dire, sans qu'ils permettent
I'emploi de 'électricité, mais de les tenir avee I'adaptation nou-

Samovar électrique

velle du courant électrique; ils s'assurcraient ainsi un volume
d'affaires sur lequel ils n'avaient gucre a compter préalablement.

IEn ce qui concerne les articles électriques, on a souvent des
préjugés sans fondements. Le mot électricité entraine avec lui,
dans beaucoup d'esprits 'idée d'une chose scientifique, et en
conséquence .on a tendance a consicérer les articles électriques
comme étant distincts de ce qu'on appelle ordinairement des uti-
lités. 11 semble que pour vendre une scie, une tenaille ou un
marteau, il suffise de prendre en mains 1'un de ces outils parce
qu'ils sont simples et qu'ils n'ont pas d'organcs intéricurs, tan-
dis que le fer ¢lectrique avec ses parties délicates cachées, ou le
pocle électricue si parfaitement ajusté, doivent demander une
longue explication des plus compliquées. Et le marchand s'ef-
fraye a cette pensce, il se figure qu'il va lui falloir entreprencre
une importante étude dont il viendra difficilement & bout, s'il
veut étre en mesure d'expliquer le mécanisme des dits objets a
ses clients. Ce n’est pas du tout cela pourtant, le marchand n’a
rien a4 savoir ou a apprendre de la construction de l'appareil
qu'il manie sans difficulté; c’est du domaine du manufacturier,
non du sien. Mais, ce a quoi il coit prendre garde, c'est par
exemple, lorsqu'une cliente lui demande un fer électrique de
six livres, mais recule devant le prix, de ne pas lui fournir un
fer de 3 livres, 2 moitié prix de I'autre, comme font trop souvent
les marchands, car il s'exposerait siirement & voir revenir sa
cliente en se plaignant que le fer acheté ne donne pas la somme
de travail espéré. Ce qu'il doit pouvoir expliquer, c'est, si aprés
avoir vendu un fer de six livres a une cliente celle-ci le lui rap-
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UN PROCEDE SANITAIRE DE BALAYAGE

Nous sommes i la veille de I'été et nous ne tarderons
pas A nous plaindre des mille inconvénients de la chaleur.
Celui qui est, sans contredit, un des plus désagréables et
dont nous souffrons le plus est I'apparition de la poussiére.

Réchaud électrique

porte en se plaignant de I'obscurcissement temporaire pendant
qu'elle I'emploie, que la force cu courant électrique dans une
habitation ordinaire n'est que de cing ampcres et que l'usage

Quelques jours de soleil ardent suffiront pour en garnir
amplement les rues et le passage d'une voiture, d'une auto-
mobile ou le moindre coup de vent la souléveront en tour-
billons qui pénétreront partout dans les maisons et dépose-
ront cette poussiére sur tous les meubles, cadres, tapis, plan-
chers, objets, etc., qui composent |'aménagement des diffé-
rentes piéces d'un intéricur. Les municipalités ont beau s'in-
génier a établir des services perfectionnés et fréquents d'ar-
rosage, elles ont beau multiplier leur personnel et faire tous
leurs efforts pour combattre cet ennemi de notre santé,
elles n’y peuvent rien et leurs tentatives ne font que réduire
bien faiblement les désagréments et les effets malsains de
ce dérivé fatal de la chaleur solaire.

d'un fer qui consume six ampéres, provoquera forcément un
abaissement momentané de la lumiere, etc.

Pour conclure, nous pensons que le marchand détaillant
doit appliquer aux articles ¢lectriques l'expérience qu'il a ac-
quise dans l'achat et la vente de la quincaillerie. Qu'il consacre
ses efforts aux lignes courantes, qu'il fasse un ¢étalage attrayant
et a la portée de la main du vendeur; les ventes viendront cer-
tainement.

Une offre de livraison gratuite et ¢'essai a domicile d'appa-
reils ¢lectriques, donnera de bons résultats.

La campagne de publicit¢ faite par les manufacturiers, vous

aidera a vendre plus d'appareils ¢lectriques dans un temps plus Mais, si a l'extérieur il est difficile de remédier i cet

court que vous ne l'espériez. Il est certain que trés peu de gens état de choses du moins avons-nous pour nos maisons un

parmi ceux qui emplotent les lumicres électriques resisteront au moyen efficace de nous défendre de cette invasion de molé-

désir de se procurer des appareils comme le toaster électrique cules en employant la poudre a balayer Dustbane.

ﬁuand ils sauront que le cout du toast, par tranche, revient par Cette poudre a pour propriété particuliere d'absorber la

ce moyen a 1/10 de.centin, ou comme le radiateur électriqueJu-— —poussiére et la saleté, - -

mineux, quand ils apprendront que pour une cent d'électricité y e . o .

ils pourront chauffer une pi¢ce pendant 8 minutes. A lordmalre”quand votfs I)ala):ez vos Sy d'apll)ar-
L’art de la cuisson et le mode de tenir la maison en général bemgnts, la ?(?ussxere saiexse par lact.lon de votre. bala, gea:

subissent aujourd’hui un étonnant bouleversement du a I'élec- ¥ole dans Lair et ret'ombe. quelgues fnstants apres, soit .sur

tricité. En qualité de quincailliers vous pouvez et vous devez les plancl.'n‘ers ou _tapls,. soit 5“"'10“5 les 'm'eubles ou objets

avoir votre pmﬁt de tels changements, 3 vous d'en saisir Iop daits I plec’e. = tre'lvall effcct’ue :.1 donc Ete purement appa:

portunité et d'emboiter le pas derriére le progres. EGhi ef le beailiat mest gue yegatit

Tandis que si devant votre balai, au point de départ du
balayage, vous jetez une ou deux poignées de *“Dustbane”,
la poussiére dégagée par la friction du balai sur les tapis,

) sera absorbée immédiatemeut par la précieuse poudre dont
la composition fluide antiseptique purifie I'air en s'évaporant.

Qn congoit tout ce qu'un pareil produit représente d’é-
conomie de temps, de travail et de santé. Et c’est surtout ce
dernier point qu'il convient d’envisager. La poussiére est le
principal transmetteur de toutes les maladies contagieuses,
notamment la tuberculose, ses particules toujours en mou-
vement, montant et descendant, s'infiltrent partout et n’é-
pargnent pas nos poumons qui les respirent 4 chaque infil-
tration d'air dans notre poitrine,

Coussinet de chaleur électrique

Nota.—Les clichés de cet article ainsi que ceux du sui-
vant, nous ont été obligecamment prétés par Iron-Age Hard-
ware.

Les maladies les plus graves peuvent en résulter. D’ail-
leurs, d’apres les statistiques, on a établi que la mortalité
était beaucoup plus considérable parmi les employés de bu-
reau ou d'usine ou la poussiére est constamment dans lair,
que parmi les travailleurs des champs quivivent dans une at-
mosphére qui en est ‘peu chargée. Et de toutes ces consta-
tations, il convient de dégager ceci: c'est que nous devons
prendre les moyens les plus efficaces pour détruire dans la
mesure du possible, les miasmes qui sont a l'état latent dans
nos logements et dont les ravages sur notre organisme
sont effrayants.

LES PETITES INVENTIONS

Il n'y a pas de petites inventions, au sens dérisoire de
ce terme, et aussi simple que puisse paraitre l'une d'entre
elles, si son utilité s’étend a la masse du public, elle doit étre
considérée I'équivalente de la plus scientifique. Mille inven-
teurs modestes ont ainsi gratifié leurs contemporains d'ob-
jets de premierc nécessité sans que leur nom ait passé i la
postérité parce que leur découverte n'a pas eu le prestige et
I'éclat d'une application hautement scientifique, mais fut tout
bonnement I'adaptation ingénicuse d'un principe courant i
un article spécial. Se rend-on compte cependant qu'il faut

La Dustbane nous y aidera grandement en nettoyant
parfaitement nos tapis, en donnant a nos planchers un joli

pour la conception de ces mille petits riens qui sont dans brillant et en assainissant l'air de nos demeures.

toutes les mains, unc grande dose d'observation, et Ieffort Ce produit est manufacturé a Ottawa, par la Dustbane
d’'un esprit éveillé; souvent le plus minime de ces objets re- Mfr. Co, Ltd. Il est protégé par des brevets canadiens et
présente de longues heures de travail et d'interminables cal- I'extraordinaire accroissement de sa vente prouve que le

culs et est une véritable manifestation du génie humain. public en a compris l'utilité et en a obtenu satisfaction.

-
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L’ALUMINIUM

LE PRODUIT BRUT ET SON TRAITEMENT — FABRICATION DES USTENSILES EN ALUMINIUM —
LEUR VENTE ~— SOINS A LEUR DONNER.

Lorsque I'imposant monument élevé dans la capitale des
I‘tats-Unis & la mémoire du premier président de la répu-
blique fut terminé, en 1834, on placa, a son faite, un couron-
nement en aluminium — métal rare A cette époque, et depuis
ce couronnement est toujours la, défiant les orages, sans ter-
nissure, d’'une durée indéfinie.

L'aluminium a été appelé “argent tiré de l'argile”, et son
prix €tait a peu prés le méme que celui de I'argent, $16 la
livre. -

A cette époque un étudiant de I'université d'Oberlin
(Ohio), perfectionnait une méthode de manufacture de
I'aluminium par le procédé électrolytique, découverte qui
créa une nouvelle industrie. -

Bien que le fer soit le plus commun des métaux, l'alu-
minium est encore plus abondant, car il constitue environ 8
pour cent de la croiite terrestre; sa quantité est donc inépui-
sable.

L'aluminium est le métal basique de tout argile; il en-
tre dans la composition de presque toutes les roches; le ru-
bis et le saphir ne sont pas autre chose au point de vue sub-
stantiel que de l'aluminium et de l'oxygene.

Ce n’est qu'en 1808 que Sir Humphry Davy émit l'hy-
pothése que l'argile et beaucoup de roches de formation
similaire avaient pour base le méme métal. En 1827, le chi-
miste allemand, Frederick Waehler, isola pour la premiére
fois de I'aluminium sous forme de poudre et aprés plusieurs
années d’expérimentation, il réussit en 1845 a en obtenir
sous forme de globules métalliques. A I'époque de Napoléon
IT1, on trouvait sur le marché de I'aluminium a $19 la livre.

Aux expositions universelles qui eurent lieu a Paris, en
1867 et en 1878, on voyait de I'aluminium en feuilles, en fils
ct aussi sous forme d’articles finis — le prix de ce métal
¢tait alors de $16 la livre, prix beaucoup trop élevé pour per-
mettre l'usage courant du nouveau métal qui promettait

beaucoup. Les choses restérent en I'état pendant une autre
décade, quand l'invention de I'étudiant Charles M. Hall,
rendit possible la production de l'aluminium a un prix qui
permit son emploi général dans le commerce. Une nou-
velle ére pour l'industrie métallurgique commenga en 1884,
ct la Pittsburgh Reduction Company s'organisa en 188y,
pour manufacturer l'aluminium par I'électricité générée par
la vapeur. ’

Le procédé Hall

Par ce procédé, I'aluminium cst réduit dircctement par
Iélectricit¢é qui combine les principés du four électrique ct
le bain électrolytique. Le procédé utilise I'oxyde d’aluminium
raffiné obtenu de la bauxite, dans laquelle l'alumine est
dissoute de cryolite stable. L'alumine ainsi dissoute est élec-
trolysée hors de ce bain sans affecter le dissolvant,

Cette nouvelle découverte était importante. C'étajt plus
qu'un pas fait dans I'art de la production de I'aluminium, —
c’était unc révolution dans cet art. D'un seul coup, elle ré-
duisait le prix & 65 cents la livre. Elle jeta les fondations
sur lesquelles une nouvelle et grande industrie devait étre
basée. En 1889, trois hommes étaient employés i Pittsburgh
— le premier morceau de métal obtenu étant i peu prés de
la grosscur d'un bouton. A présent il y a la 5,000 employés ct
la production annuelle est de plusicurs millions de livres.

En 1908, la Pittsburgh Reduction Company devint la
Aluminium Company of America; clle exploite aujourd’hui
des mines de bauxite dans l'Arkansas et la Georgie; elle
posséde une vaste raffineric i St-Louis, trois établissements
de réduction a Niagara Falls, un & Masséna (N.-Y.) et un
autre a Shawinigan Falls (Canada), ot le métal est débar-
rassé de son oxyde; cette compagnic a aussi des laminoirs a
New-Kensington, (Pa.), une tréfilerie et une manufacture de
cables a Masséna, (N.-Y.).

ot p————

TPIPRILIE I T @, + HOSREBIte - 1 Perem e

Les ustensiles en aluminium se prétent d’cux-mémes a un étalage plaisant dans les vitrines
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Bauxite

Il est intéressant de suivre les phases du procédé em-
ployé pour extraire I'aluminium de 'son minerai et lc mettre
sur le marché.

La bauxite, qui est un oxyde hydraté d'aluminium, et
dont le premier dépot fut trouvé dans le voisinage de Les
Baux, en France, (d'oii le nom du minerai), existe en quan-
tités considérables dans plusieurs parties des Etats-Unis; les
plus importants de ces dépots sont dans I'’Alakawa, la Gecr-
gie, le Tennessce et 1'Arkansas,

La bauxite est expédiée a la raffinerie de Saint-Louis
Est, pour y étre concentrée; c'est 13 qu'a lieu la premiére
phase du procédé de métallurgic de I'aluminium. Comme on
le sait, quand il s’agit des minerais de la plupart des autres
métaux, il est simplement nécessaire de concentrer et de
séparer le véritable minerai de la gangue par un moyen mé-
canique, basé sur les densités diverses des parties consti-
tuantes; les minerais qui en résultent sont alors fondus—et
on les débarrasse de leurs impuretés par diverses méthodes
de raffinage.

Mais la bauxite contient de l'oxyde d’aluminium et non
de l'aluminium métallique; la concentration consiste néces-
sairement a séparer l'oxyde de l'argile et des impuretés qui
'accompagnent, telles que oxyde de fer, silice, acide titani-
que, ct autres. On profite de ce que I'alumine forme avec la
soude un composé appel¢ aluminate de sodium, soluble dans
'cau, tandis que les impuretés- nommées sont insolubles,

Alumine en lingots
- S =

L’aluminate de sodium, formé soit par le grillage de la
bauxite avec du carbonate de soude, puis par le chauffa-
ge avec de la seude caustique en vase clos et sous pression,
est séparé de ses impuretés par filtrage et par lavage du ré-
sidu 4 I'’eau chaude; on le décompose ensuite, I'alumine étant
rejetée hors de la solution comme hydrate et soigneusement
lavée pour la débarrasser des sels de soude. On fait alors
sécher cet hydrate sous une température de 2,000 degrés; il
se change ¢n une poudre d'un blanc pur. Cette poudre est ex-
pédiée a Niagara Falls ol elle est soumise au procédé Hall
de réduction décrit plus haut; il en résulte un produit qui

est de I'aluminium métallique en lingots.

Articles en aluminium

Les lingots employés a la fabrication d’ustensiles de cui-
sine en aluminium sont pris aux usines manufacturiéres, fon-
dus de nouveau et coulés en ustensiles de cuisines ou sous
des formes propres a passer dans d’'immenses laminoirs.

Le procédé employé pour couler l'aluminium ne différe
pas essenticllement de celui employé pour couler le fer. Les
ustensiles en métal coulé ont une certaine porosité; ils sont
sujets a contenir des “trous de sable” qui sont naturellement

"attaqués plus facilement par les impuretés de I'cau que la
surface durcie des ustensiles faits de plaques. Cette objection,
ptus apparente que réelle, s'applique aux ustensiles dans les-
quels on fait bouillir I'eau, plutot qu'aux poéles et aux gau-
friers. Certains manufacturiers emploient la pression hydrau-
lique pour fermer les pores des cuilleres, bouches et autres
ustensiles en métal coulé.

On peut aussi faire des ustensiles en aluminium par le
procédé de I'étampage.

En recuisant le métal, c’est-a-dire en augmentant sa mal-
1éabilité par la chaleur, on peut former un ustensile en alu-
minium au moyen d'une feuille plate de métal que 'on place
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sur une matrice en acier ou en bois ayant la forme de I'objet
fini; on presse contre les c6tés de la feuille de métal animée
d'un mouvement de rotation rapide une piéce d'acier lisse
Les ustensiles ainsi fabriqués, 4 moins qu'on ne leur donne
une épaisseur plus grande qu'aux ustensiles ordinaires de
cuisine, sont sujets a s'ébrécher facilement.

Moins I'aluminium est chauffé, plus il est travaill¢,
il durcit. En conséquence, les ustensiles étampés sont
rigides, s'édentent moins facilement ot résistent micux a la
chaleur que ceux faits par le procidé dlerit en dernler licu.
L’étampage des ustensiles en aluminium exige une machinerie
pesante et des ouvriers habi'es. Ses machineries scnt pourvuces
d'une douille fixe ayant la forme de I'extéicur de l'ustensile a
produire et d'une matrice ¢n acier massif attachée a un piston
mobile.

plus
l)IUS

L’ouvrier place sur la douille un morceau de métal en
feuille, presse un levier et la matrice dscend avee une force
énorme, étampant le disque dans la douille. Les cotés et le
fond sont ainsi faits sans soudure ni joint. formant une pere
continue de métal. Les formes éhauchées des ustensiles pas-
sent d'une presse a une autre, chaque presse les rapprochant
davantage de la forme des ustensi'es finis. Si le sommet doit

étre moins large que le fond, on rétrécit le sommet par pres-
sion.

Au sortir des presses d'étampage, les ustensiles sont
marqués de rides longitudinales, que 'on fait disparaitre en
fixant l'objet 4 un mandrin animé d'un mouvement de rota-
tion et en pressant une autre piéce de la_“machine a repas-
ser” contre la partie extérieure de I'objet 3 mesure qu'il
tourne.

Si un goulot doit étre attaché a l'ustensile, le goulot et
le métal autour du trou pratiqué dans le corps de l'ustensile,
sont réunis et chauffés; un fil d’aluminium et une flamme
font du goulot et du corps de l'ustensile une piéce continue
d’aluminium massif.

Finissage

La premiére chose a faire a la surface extérieure d’un us-
tensile en aluminium est d'user cette surface par le frotte-
ment jusqu'a la profondeur de la rayure la plus profonde.

Des roues garnies de cuir dur et tournant 4 grande vi-
tesse sont employées dans ce but. On sc sert ensuite de roucs
en cuir doux, contre lesqu:lles on fait passer successivement
la surface totale de I'ustensile. On obtient ainsi le beau poli
argenté que 'on voit a la surface extéricure de tous les us-
tensiles en aluminium. y

Il n’y a pas moins de six maniéres différentes de finir
I'intéricur des ugfensiles cn aluminium,

On peut é;n'ploycr la méthode usitée pour lextéricur.
Un second systéme consiste a donner a l'intérieur un “fini
satin”, en pressant l'ustensile contre une brosse en broche
fine tournant rapidement. On obtient un fini “‘rayé” en frot-
tant avec du papier d'émeri. Le fini “trempé” se fait en ex-
posant la surface de I'aluminium a l'action d'un acide, qui
donne au métal un aspect blanchatre. Ia cinquiemz md:hode
—f{ ni surface du métal te''c
qu'eile est en sortant du laminoir et de la machine a €tamper
Les quatre premicres méthodes de fnissage en'évent la cron-
te dure formée sur le métal et mettent & nu sa partie rela-

naturel—consiste 3 laisser la

tivement moins dure ¢t plus poreuse.

Ile sixiéme mode de finisrage — a I'électricité —
sculement préserve la surface durcie du métal, mais la rend
encore plus dure; l'intéricur de l'ustensile est de coulcur plus
foncée, sa surface est plus unic, moins susceptible d'étre d¢-
colorée et plus facile a Le traitement électrique

non

a neottoyer.
nuit 4 'apparence de l'ustensile plutot qu'il ne I'améliore,
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. Les ustensiles en aluminium font des étalages brillants et attrayants.

Soins a prendre des ustensiles en aluminium

On peut conserver son brillant 4 la surface extérieure
polie, en employant un poli 3 métal qui ne soit pas grave-
leux.

L'intéricur peut ordinairement étre tenu en bon état par
'emploi de savon pur et d'eau chaude. L'aluminium ne se
décolore pas. La décoloration apparente qui se produit quel-
qucfois est due a un dépot — ordinairement de fer — laissé
a l'intérieur par l'eau ou les aliments. Cette décoloration est
sans aucun danger et n'a aucun effet sur les aliments. On
pcut la faire disparaitre en faisant bouillir dans l'ustensile
des fruits verts ou de la rhubarbe
I'o ou du “old dutch cleanser”.

, ou en employant du sapo-

Si un aliment ou de la graisse vient a briler, versez de
I'can chaude dans [l'ustensile, couvrez, faites bien bouilhr
pendant quelques minutes, puis enlevez le brulé en grattant
avee une cuillére en bois, une épingle a linge ou une brosse
vegerate, Siocela ne réussit pas, récurcz parfaitement avec de
la brique ang'aise ou, si cela_est nicessaire, avec du sable
fin ou fdu papier d'émeri No. oo.

Si par une longue nigligence ou par accident, l'ustensile
cst couvert de graisse brulée ou noircit, on peut le nettoyer
en employant cuatre cuillerées a soupe d- cristaux dacide
oxa'lique dens vn gallons d'cau et en faizant houil'is ¢'aa ri-
nutes au plus: on peut aussi laisser la so'ution froide dans
I'vtensi'e prrdart une nuit. Avant de s'en servir d- nouveau,
laver avee de 'eau chaude propre et du savon.

Siam u-trnsile €' Sriche eu se couthe on peut 1 redres-
cer en placant un Mac de bois sur un co'é de la denteure
¢t en martelant le ¢i:é ornosé avec un maitlet. Il n'y a aucun
danger cu» le métal se fende ou se brise. &

Les faliricants d'us‘-nsiles en a'uminium mettent en garde
leurs c'ien‘s contre l'usage de soude, cendres, lessive, am-
moniague ou d° toute autre poudre a laver ou de tout savon
contenant de l'alcoonl. parce que ces substances décolorent
ou détériorent l'aluminium.

L’aluminium absorbant une grande quantité de chaleur,
il faut chauffer trés fortement un ustensile la premiére fois

qu'on le met au feu, afin de lui faire absorber le plus possi-
ble de chaleur. Des que l'ustensile a ¢té chaufi¢ parfaite-
ment et partout, diminuer la flamme de moitic ou, s'il s'agit
d'un fourncau, couvrir le feu, ou bien recu'er un pen 'usten-
sile.

Les ustensiles en aluminium bien faits ne se gauchiront
pas, a moins qu'on emploie plus de chaleur qu'il n'est neces
saire pour bien cuire les aliments.

Les aliments brulent dans un ustensile en aluminium
la chaleur cst trop forte. Tant que TPustensiie contient de
I'cau ou un aliment, le metal ne fond pas. Mais quand 1l est
abso'ument secc, vide, certaines flammes font fondre le me
tal. Le point de fusion de Paluminium e 1,215 degres 1
['cau cnire ¢n ¢hullition a 212 degres.

Pour que des ustensiles en alumininmm fass nt un u:age
satisfaisant, il faut en prondre un soln aussi mitellig nt que de
I'argent massif

&
La vente des articles en aluminium.

Il <'attache mdme enco=c a [risent, a tout article en a’umi-
nium, cotte corte de fa o riaon aul entoare les ¢Booes nouvel
les ¢t cui fait quion <y arrdte avee cariosi ¢ plus cneare gquiavee
intcrct. I a courtant ¢té dit hoaacovp il ¢t teny jeurn 'le-
rent merints propos sur 'es avintarcs cuil voooa oo o s
jours prioents et oce

articice ¢n a'uminium. Clest le e tal des
cera crcore plus celui de averir, car il ot on arinde aly ndanee
dans 12 sol et wool doute que lindu-tric a leoue'e 1" o dosnd

nei ance ne se developpe dans des prosortions consicl rah'es

Les ronronnements des bouilloires «n fer e ras ar-ii-es
erand-peres ont cessé depuis longterrpe: les zriic’es ¢n ¢tain
sur plantérent d'abord ceux en fer, puis furcnt cux-meves relé-
sués a larricre-plan pour faire place aux ustensiles ¢n érail
Fnfin, vint 'aluminium dont la colidité ddfie tous les ustensiles
faits d'autres mctaux, les articles d'aluminium sont inusables,
1ls durent tout le temps d'une vie et peuvent meme se transmet-
tre de génération en génération comme il (tait fait des bassines
en cuivre de nos ancetres.
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Les articles en aluminium représentent la “qualité”. Ils sont
annoncés dans toutes les revues ou magazines que lisent les mé-
nageéres et par conséquent doivent étre en forte demande, car
contrairement a ce que beaucoup pensent, les femmes lisent les
annonccs, beaucoup plus attentivement mcéme que les hommes,
avec un coin puéril qui les aide a retenir siirement ce qui a frap-
pé leur incagination ou leur sens pratique.

Il incombe au marchand de coopérer a cette campagne de
publicité pour le plus grand bien de cette ligne et pour son pro-
pre avantage.

Souvcnt on vous obiectera, pour décliner I'achat d'ustensi-
les en a'luminium, leur prix élevé. D’'ailleurs, cette objection du
prix est presque toujours sur les levres de la femme qui fait
des emrplettes, c'est un peu comme une manie chez elle. Mais il
sera fac'le de la convaincre.

Il n'cst pas besoin d'(tre extrémement fort en arithmétique
pour comprendre I'(conomie qu'il y a a acheter des articles en
a'uminium qui durent toute la vie.

I1s sont des remplagants du cuivre a un prix bien inférieur.
L'argent dépensé pendant toute une vie en renouvellements d’ar-
ticles de cuisine ¢n étain, & 5 ou 10 cents, permettrait d’acquérir
un bel assortiment d’ustensiles en aluminium.

A ceux qui doutent que de tels articles puissent étre inusa-
hles et ne pas perdre une parcelle de leur épaisseur, il est aisé de
les convaincre en pesant devant eux deux bassines de méme
grandeur, 'une neuve et I'autre usagée; I'épreuve sera conc'uante.

On a dit que les articles en aluminium ne brialaient pas.
Ceci n'est pas tout a fait exact, car dans certaines condlitions
ils peuvent briler; ce qu'il-y a de certain, c’est-que les aliments
cuits dans des récipients en aluminium bruleront moins facile-
ment que ceux cuits dans n'importe quel autre métal.

Un autre avantage de 'aluminium est de chauffer plus ra-
pidement et de retenir la chaleur plus longtemps que tout autre
ustensile fait d’une autre matiére. On peut aisément expliquer
au consommateur.que la conductibilité consiste en la transmis-
sion de la chaleur d'une maniére égale et réguliére de molécule

i

Une cuisine modsle équipéc avec des ustensiles d’aluminium.
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4 molécule. Le bois ne sera pas trés bon conducteur de la cha-
leur & cause des espaces C’air qui sont dans ses fibres. Le métal
est bien différent. L'aluminium en particulier, posséde cette ca-
ractéristique d’étre bon conducteur de la chaleur a cause de
sa densité ou du ragprochement ¢troit de ses molécules qui per-
et a la chaleur de se transmettre rapidement.

Quand un vendeur connait ainsi quelques-unes Ces propriétés
des articles qu'il vend et qu'il n'ignore pas, les points principaux
de la manufacture des objets qu'il tient, il a vis-a-vis du client
une grande force et son pouvoir de vente se trouve largement
augmenté par ces quelques notions.

Maintes petites démonstrations peuvent étre faites au con-
sommateur sans qu'il en coute rien; par exmple, rour lui prouver
que l'aluminium est meilleur conducteur de la cha'eur que n'im-
porte quel autre métal, il suffira de placer dans ckacune de ses
mains une bouilloire de méme grandeur, 'une en aluminium,
l'autre en émail et ce mettre sous chacune d’elles une lampe a
alcool allumée. La chaleur forcera I'expérimentateur a laisser
tomber de ses mains d’abord la bouilloire en aluminium.

L€ nombre des ustensiles en aluminium est considérable et
d'une variété infinie. Ils se prétent a merveille 3 un étalage at-
trayant, leur brillant vif est captivant et agréab'e a regarder.
Vous pouvez en garnir vos vifrines, vous attirerez siirement
I'attention du passant.

L’usage des articles en aluminium se répand de plus en
plus; la plupart des hotels modernes et des grands iestau-
rants les ont adoptés, beaucoup de ménagéres en ont com-
posé leur batterie de cuisine et cette popularité ira toujours
croissante, : : :

Les marchands ont beaucoup moins de plaintes sur ces arti-
cles que sur ceux faits d’autres métaux; les profits qu’ils don-
nent sont d'un taux satisfaisant, tout enfin pen&et de les recom-
mander et engage a en pousser la vente.

Les fabricants ne doutent pas de 'avenir de ccs ustensiles, et
plus de la moitié des manufacturiers d’articles émaillés se sont
mis 3 établir dans leurs usines des articles en aluminium.

semvandRad |8
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PEINTURES ET VERNIS

VOTRE COMMERCE DE VERNIS

Pour faire de bons profits, tenez une bonne marque de vernis
Spécialisez-vous a une marque unique

Gardez-vous de remplir vos rayons ct de garnir vos vitrines
de marchandises ne donnant aucun profit. Les clous et la grosse
quincailleric ne sont pas les seuls articles a vendre dans un
magasin de quincaillerie. D’autres produits vous procureront de
jolis bénéfices; persuadez vos clients d'en faire I'achat et vous
augmenterez vos affaires. Il n'y a pour ainsi dire pas de limites
de persuasion dans le monde des affaires, souvenez-vous-en et
usez de cette force de persuasion autant qu'il est en votre pou-
voir; vous ferez de vos affaires ce que vous désirez qu'elles
soient.

Le vernis est une des lignes les plus profitables que vous
puissiez tenir si vous entrez en relation avec un bon manufactu-
rier et que vouns obteniez de raisonnables escomptes.

Le vernis, 'une source de profit

Quelle que soit la somme d'argent que vous possédiez en
banque, ce n’est pas 1a ce qui constitue la plus grande valeur de
votre actif, non, l'actif que tout homme posséde ou doit posséder
c'est cette faculté de penser et de faire jaillir de son cerveau
des idées et de la volonté. Profitez de ce pouvoir latent en chaque
individu.

Pourquoi n’employez-vous pas votre volonté et votre intelli-
gence a découvrir des articles qui vous laisseront un large pro-
fit plutot que de tenir bénévolement ceux dont la vente donnera
purement et simplement comme résultat un échange de dollars
sans laisser de bénéfices dans vore caisse?

Etablissez une liste de votre inventaire et marquez les ar-
ticles qui donnent les meilleurs profits. Faites-en le classement
d'aprés les profits qu'ils procurent; ayez une premiére catégorie,
un seconde et une troisiéme.

Si vous étes en rapport avec un bon et honnéte manufactu-
rier et si vos escomptes sont raisonnables, vous constaterez que
les vernis tiennent la téte de votre premicre catégorie dans vo-
tre département spécial de peintures et vernis.

Il est aisé de vendre du blanc de plomb (clruse), ou tout
autre produit, mais si vous dressiez une liste du peu de profits
que vous donnent certains articles de vente courante, vous seriez
surpris de la constatation désagréable a laquelle vous ameénerait
cette récapitulation.

Arrétez-vous A une seule marque de vernis

Le grand mal chez beaucoup de marchands, c'est qu'ils s'at-
tachent a tenir un trop grand nombre de lignes différentes de
vernis. Quelques-uns en tiennent jusqu'a dix variétés. La spécia-
lisation est nécessaire au succes.

L'énergie et le capital dispersés sur plusieurs types corres-
pond infailliblement i une somme d’efforts gachée et a un mon-
tant d’argent jeté dans la rue.

Ne vous hatez pas a faire votre approvisionnement, les dol-
lars amassés vous glisseraient entre‘les doigts. Recevez et écou-
tez tout voyageur pour une fabrique de vernis qui se présente a
vous, portez attention a ce qu'il vous propose, prenez-en bonne
note, c’est du temps bien dépensé. Ecoutez-les tous, mais agissez
selon votre propre jugement, sans vous laisser influencer par
quiconque.

Ne donnez pas votre ordre au vendeur qui a la meilleure ap-
parence, au plus beau causeur ou d celui qui vous offre le meil-

leur souper. De telles méthodes d'affaires sont hors de mode,
c'était bon du temps de nos arrieres grands-peres. Ce qu'il faut,
c'est apposer sa signature sur le contrat de vente qui vous ap-
portera le plus d’argent dans votre tiroir-caisse. Recherchez
avant tout la qualit¢ des marchandises ct l'escompte rémunéra-
teur; ces deux considérations seules doivent diriger votre choix.

Lorsque vous vous ¢tes arrété 4 un manufacturier et que
vous avez decidé de lui faire vos achats de vernis, faites cn
sorte que vos clicnts apprennent le fait ct ne les laissez pas dans
I'ignorance de la provenance du produit que vous leur proposez.
Suspendez dans votre vitrine des pancartes indiquant que vous
tenez le vernis de telle marque dont la durée est sans rivale.

Faites quelque réclame dans vos journaux locaux™?t vous
pourrez vous attendre a ce que votre vernis se vende de lui-
meéme.

Dites bien & vos commis quelles sont les lignes les plus pro-
fitables a vendre dans votre stock et en conséquence celles qu'il
convient de pousser plus particuliécrement. Demandez au repré-
sentant de la fabrique de vernis qui vous rend visite de donner
quelques explications a vos commis sur la valeur du produit de
sa maison, de fagon a ce qu'ils aient plus de puissance de per-
“suasion devant le client. '

Si vous suivez ces principes, vous pouvez heaucoup espérer
de votre ligne de vernis. La sollicitation en mati¢cre de peintures
et vernis est un stimulant pour la vente, surtout dans les dis-
tricts fermiers, et le marchand qui posséde les qualités d'un bon
vendeur verra que tenter ces démarches, vaut bien la peine.

Pour conclure, nous pouvons bien répéter que ce n'est ja-
mais un bon systéme d'affaires que de vendre des marchandises
de qualité inféricure, car, tandis qu'un client satisfait est une
véritable réclame vjvante pour votre magasin, un client mécon-
tent est un ennemi qui dira tout le mal possible de votre maison.
Ceci étant, on congoit tout le soin qu'il faut prendre dans le
choix de son fournisseur de vernis et s'adresser sans hésiter a
la maison dont le produit semble étre de qualit¢ supcrieure.

Veillez 2 ce que vos commis connaissent bien vos
marchandises

. Rappelez-vous que vos commis ne vendront de marchan-
dises qu'autant qu'ils en connaissent ‘la valeur, la qualité et les
avantages. Ils ne peuvent leur rendre justice s'ils ne les con-
naissent pas et ils négligeront volontiers des lignes d'un bon
profit en faveur d'autres lignes d'un intérét bien plus minime
pour vous si vous n'insistez pour que chaque représentant de
chaque fabrique leur explique les qualités de chaque marque.
Ceci n'est pas seulement l'expression d’un désir, c'est un point
absolument essentiel au succés de votre département de vernis.

Profitez de la visite du voyageur pour exiger qu'il remplisse
entiérement sa mission qui consiste non seulement a vous vendre
des vernis, mais a en expliquer les mérites et qualités ainsi que
le besoins auxquels ils répondent; il faut que ce cours éducatif
initie vos commis a la vente du vernis tout en vous apprenant a
vous-méme les arguments a mettre en avant pour défendre votre
produit. 4

UN BON MOMENT POUR LA VENTE:DE
PEINTURES — UNE SUGGESTION

—

Bientot nous serons dans la chaude saison d'été, ce sera
I’exode des citadins vers la campagne. On va habiter pendant
quelques mois la chére maison de campagne pour laquelle on a
des coquetteries insoupgonnables, et n’est-ce pas le bon moment
pour les marchands de peintures d'adresser une lettre person-
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nelle a tous les propriétaires de maisons pour leur rappeler que
quelques pots de peinture donneraient a leur demeure estivale un
aspect ravissant de gaieté et de fraicheur. D’ailleurs, les mois de
mai et juin sont I'époque du badigeonnage général, méme pour la
ville.

Cela nous fait souvenir d'un marchand de peintures faisant
commerce dans une petite ville, qui envoyait a chaque printemps,
un de ses commis faire une promenade dans la ville avec mis-
sion de noter toutes les maisons d’allures défraichies et pour les-
quelles un peinturage s'imposait; il devait s'enquérir du nom du
propriétaire et noter son adresse. Ceci fait, il adressait une let-
tre a chaque propriétaire des dites maisons, et sans spécifier ou-
vertement que sa demeure réclamait une couche de peinture, il
faisait remarquer combicn il était aisé de rajeunir une batisse et
de lui donner une apparence claire et neuve par un simple coup
de pinceau. Les riponses étaient nombreuses, si bien qu'il dé-
veloppa en quelques années son commerce dans des proportions
surprenantes et fit venir @ lui quantité d'affaires qui sans son
idée ingénicuse, n'cussent jamais pris le chemin de son magasin.

Ce petit manége qui peut sembler d’une simplicité supréme
n'en est pas moins un trait d’'intelligence que peu ont eu et nous
croyons que beaucoup de détaillants de peintures auraient avan-
tage a agir de méme fagon. Ils pourraient adresser au moment
opportun une lettre a leurs clients ou propriétaires de la localité
dans les termes suivants:

“Voici venu le moment de rajeunir votre maison et de lui
rendre sa clarté primitive. Permettez-nous d’attirer votre atten-
tion sur le feuillet inclus mentionnant les articles et prix de no-
tre département de peintures. Nous avons particulierement un
joli stock de... peintures et vernis.

Si votre maison a besoin d'une nouvelle couche de peinture,
ou s'il est utile de rebadigeonner vos planchers, vos boiseries,
vos portes, vos meubles, vos chassis de fenétres, etc., nous nous
ferons un plaisir de vous fournir toutes les peintures nécessai-
res pour ce faire.

Nous vous assurerons une livraison immédiate, soit que vous
nous donniez votre ordre personnellement de vive voix, soit que
vous nous en fassiez la demande par lettre ou par téléphone.”

LES MATIERES COLORANTES NATURELLES ET ARTIFICIELLES

[}

LE COALTAR (GOUDRON DE HOUILLE), LA PLUS RICHE DES MATIERES COLORANTES — SON HIS-
TOIRE — SON APPLICATION.

L'industrie de la couleur tirée du coaltar (goudron de houil-
le) est la plus récente des grandes industries chimiques et s'est
développée depuis a peine dix ans, dans des proportions vrai-
ment surprenantes.

Ce brillant succés doit étre attribué surtout a I'étroite colla-
boration du travail de I'usine et du travail de recherches scienti-
fiques, car, dans cette industrie plus que dans toute autre, la
théorie aide et prépare la pratique tandis que celle-ci corrige la
premicre, toutes deux se soutenant mutuellement et avangant pa-
rallelement dans le progres.

1l y a a peine 30 ou 40 ans, les teinturiers n’employaient en
fait de maticres colorantes que les mati¢res naturelles, ainsi dé-
nommeées parce qu'obtenues de plantes ou d'animaux, de miné-
raux, de métaux ou de la terre.

Les teintures de coaltar

L'apparition des teintures artificielles, ainsi appelées parce
que dérivies du coaltar, amena un changement complet dans
I'industrie teinturicre et relégua beaucoup d'essences de tein-
tures a 1'état de curiosités scientifiques.

De nos jours, la plus grande partie des matie¢res colorantes
employées pour la teinture et considérées comme des peintures
pures, sont des produits de composition organique obtenus dans
la plupart des cas par une série de procédés scientifiques du
coaltar. )

Dans la pratique, presque toutes les matiéres colorantes en
usage depuis des siccles ont été complétement abandonnées et
ont fait place aux produits artificiels qui sont caractérisés par
une richesse de nuances inconnues auparavant et par une sim-
plicité d’application surprenante.

On peut dire que l'industrie de la couleur de coaltar ou I'ére
des essences colorantes artificielles date de 1856. C'est, en effet,
a cette époque, que Perkin découvrit accidentellement la matiére
colorante violette, mauve, au cours d'expériences ayant pour
objet la composition de la quinine par I'oxydation de I'aniline.
Depuis cette découverte, des matiéres colorantes presque sans
nombre ont été produites du coaltar; relativement peu d’entre
elles ont soutenu avec succés I'épreuve du temps et il est pro-
bable que certaines auront disparu du commerce avant un demi-
siécle. Mais la science travaille infatigablement & perfectionner

cette découverte et on peut enregistrer continuellement du nou-
veau et du mieux, ce qui nous donne a penser que ces efforts
seront couronnés de succés et que nous aurons sous peu une
matiere artificielle colorante durable; nul doute que prochaine-
ment les expériences répétées porteront graduellement I'industrie
de la teinture a son plus haut degré de perfection.

Au dc¢but on faisait une distinction bien nette entre les ma-
ticres colorantes artificielles et les matieres colorantes naturelles; .
la principale raison de cette sélection était diie aux propriétés
des maticres colorantes artificielles primitivement produites.

Celles-ci étaient surtout beaucoup plus belles et plus bril-
lantes, mais d'un emploi plus lent que la plupart des teintures
artificielles et par suite d'une hate inconsidérée elles furent ju-
gées supérieures en richesse de tons mais impropres a un emploi
courant.

Ce verdict prématuré faillit compromettre 'avenir des tein-
tures artificielles qui furent négligées pendant un certain laps
de temps et ne reconquérirent leur faveur du premier jour
qu'avec l'introduction des rapides teintures d'alézarine.

Nous soulignerons la violence de l'opposition faite a ces ma-
ticres colorantes, en rappelant que lorsqu’il y a quelques siécles
on introduisit en Europe le bois de Campéche et l'indigo, deux
des plus rapides teintures connues, la loi en prohiba l'usage, sous
prétextes qu'elles ne donnaient que des teintures fugitives et
étaient des drogues corrosives et pernicieuses.

La teinture artificielle supplante la teinture naturelle

Actuellement, nous possédons des matiéres colorantes artifi-
cielles dont quelques-unes sont tout aussi rapides et méme plus
rapides que celles d'origine naturelle. De plus, le probléme de
la préparation artificielle des teintures naturelles est maintenant
résolu en partie comme noue le montre le cas de I'alézarine et
de l'indigotin, les principes colorants respectivement de la ga-
rance et de l'indigo.

A présent, il est reconnu qu'aucune différence distinctive ne
sépare les deux catégories de matiéres colorantes naturelles ou
artificielles, car presque toutes sont tirées de la benzine, un déri-
vé du coaltar.

La substitution des matiéres colorantes artificielles aux tein-
tures naturelles employées depuis des siécles dans lindustrie
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teinturiére, est le but que I'industrie du coaltar a constamment
essayé datteindre. L'importance économique d'un tel changement
est évidente, parce qu'elle implique I'é¢tab.issement d'une puis-
sante industrie ¢t rend libres de vastes (tendues de terre pour
d'autres besoins plus profitables que la culture de teintures natu-
rclles.

De nos jours, I'emploi de la garance en usage depuis des
siccles pour teindre le rouge turc a presque entierement disparu
et est remplacé par l'alézarine artificielle. La mati¢re colorante
actuelle est la racine de garance.

La cochenille est peu employée, étant remplacée par les ver-
meils acides. '

L'oseille a céd¢ le pas aux rouges acides, tandis que le cam-
wood et les bois rouges ont été presque partout remplaces par
les rouges de drap.

Le curcuma a été remplacé par I'auramine, la flamine par le
tartrazin et ainsi de suite.

Le bois de Campcéche et I'indigo méme qui sont les scules
teintures naturelles  emplayées actucllement en assez grosse
quantit¢, se voient remplacées I'une par les noirs acides et I'alé-
zarine, et l'autre par une composition d'indigo qui a fait son
apparition sur le marché en 1897. Pour montrer le désastreux
effet de la consommation de l'indigo naturel, on peut mention-
ner que pendant les 10 dernicres années et depuis I'introduction
du produit synthétique, les récoltes de Caleuta et de Java, les
deux principales sources de l'indigo naturel, ont diminué de
8 & o%. * '

De fait; la lutte entre I'indigo artificiel et l'indigo naturel ne
restera pas longtemps indécise et la plante de I'indigo partagera

avant longtemps le sort de la garance et drsparaitra du com-
merce.

De tout ce qui précéde, il ressort évidemment que le teintu-
rier moderne est en partie sinon enti¢rement redevable au chi-
miste d’avoir, au moyen de recherches chimiques, converti prati-

quement l'art ancien et empiriqué de teindre en une véritable
science.

Il ce peut que quelques teinturiers dédaignent la valeur de
I'enseignement que les expériences scientifiques leur donnent si li-
brement dans les diverses revues et les différents journaux et
livres techniques aussi bien que dans les écoles de technologie,
mais ils sont bien forcés de reconnaitre que les résultats obtenus
répondent a leurs besoins mieux que tous autres, et combicen
pourraient se vanter d’employer la méthode la plus rationnclle
ct la plus économique, & moins d'avoir recours a de telles infor-
mations?

Le teinturiecr moderne doit se servir des derniers résultats
des recherches scientifiques s'il veut garder le pas avec le pro-
grés recide qui se manifeste continuellement dans l'art et la
science de teindre.

Il est bien certain que le travail d’expérience ct celvi descai
doivent marcher de pair pour donner des résultats amdliorés;
en d'autres termes, pour assurer le maximum d'efficacité et
d'¢conomie, il est essentiel de posséder une connaissance prati-
qu~ et scientifique de tous les procédés de travail ct c'est ce lhut
cue visent les écoles textiles de faire un mélange de thiorie ct
de pratique cui rendra la science moins ardue et plus profitah'e.

L’origine du coaltar

Le procédé de distillation destructive de substances organi-
ques telles que la houille et le bois est obtenu par plusieurs mé-
trodes industrielles.

La distillation destructive ou séche de substances organi-
cues est obtenue en chauffant les dites mati¢res & une trés haute
température, hien au-deld du point de décomposition dans une
cornue fermée protégée contre I'accés de I'air. Les produits ré-
sultant de 'onération sont génetalement classifiés comme suit

1° Le résidu solide sec;
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"2 Lp_s gaz permanents dégagés;

3° Le distillé condensé qui toujours sépare les corps en
deux: un corps aqueux, d'une part, et de l'autre, un corps hui-
leux, appelé goudron.

Selon la nature des matériaux d'origine, les produits de
leur distillation destructive différent, mais cette différence est
beaucoup plus grande dans le distillé condensé que dans le ré-
sidu solide ou les gaz permanents.

Le goudron est un produit de composition trés complexe ct
tres variée et subit des changements selon la tempcrature, la
pression ct la durée de I'opération de chauffage, mais par dessus
tout d'aprés la nature de la substance employée.

Par exemple, les  parcelles de séries graisscuses comnic
I'acide acétique, I'alcool méthylique, sont rencontrées plus large-
ment dans les produits de distillation de bois, tandis que les par-
celles des scries aromatiques comme la benzine et la naphtaline
prédominent presque exclusivement dans les produits de distil-
lation de la houille.

Depuis que les corps aromatiques isolés peuvent étre em-—
ploy¢s pour la manufacture de matiéres teinturicres, le coaltar
est sans conteste la maticre premiére qui répond le micux i ce
besoin.

La production du coaltar n'est jamais entreprise comme une
industrie unique et spéciale, le coaltar est presque toujours ob-
tenu comme un sous-produit de la fabrication du gaz d'éclairage
ou gaz de houille. C'est pour cela qu'on appelle souvent le coaltar
du goudron de gaz. -

En général, toutes les maticres teinturiéres proviennent: de
compos¢s aromatiques obtenus soit directement du coaltar, soit
form(s de produis intermdédiaires qui sont extraits de substances
tirces du coaltar.

1y avdéljfl bien longtemps (en 1726) qu'il fut remarqué que
lorsque la houille est chauffée dans un vase, clos, un gaz inflam-
mable s'en dégage et que ce gaz en passant par I'eau ne perd pas
ses pouvoirs ¢clairants.

L’augmentation de l'industrie du coaltar

Bien longtemps aprés la découverte du gaz d'éelairage, en
réalité jusqu'a il y a environ 50 ans, le coaltar était considéré
comme sans usage et jugé maticre de rebut par le manufacturier
qui déplorait I'encombrement occasionné par un tel résidu et
cherchait le moyen de s'en défaire le plus commodément possible.

Bien que la benzine fut découverte dans le coaltar, par Hof-
man, en 1815, ce ne fut qu'en 1836, lors de la découverte de la
mauve, par Perkin, et quelques annces plus tard, de celle de la
couleur magenta, par Verguin, toutes deux tirées indirectement
de la henzine, qu'on se rendit réellement compte de I'importance
du coaltar.

Le coaltar est devenu a présent non seulement d'une impor-
tance nouie pour le manufacturier de couleur, mais aussi d'un
sccours précieux pour la science du chimiste comme un moyen
d'expérience inappréciable pour des corps de la plus haute im-
portance et restés presque ignorés auparavant.

Le coaltar est une véritable source intarissable et il donne
journcllement naissance a de nouveaux cnmpos'é‘s aromatiques
dont on prépare artificicllement les meilleures maticres colorantes
connues. ‘

Actuellement, 1a valeur annuelle des matiéres colorantes ob-
tenues du coaltar (qui ctait autrefois sans usage), rePréscntc
environ $60,000,000. 1. Allemagne produit les %' de ce chiffre; le
14 restant est produit par I'Angleterre, la Suisse et les Etats-
Unis.

Pour bien montrer toute l'importance de lindustrie de la
couleur de coaltar, jetons les yeux sur les c.hiﬂ'rcs ci-dessous
fournis par un des plus gros fabricants de matiére coloran'te.

A <on usine en Allemagne, le dit manufacturier emploie plus
de 200 chimistes, 150 ingénieurs civils et mécaniciens, 1000 comp-
tables et employés de bureaux et 8,000 ouvriers.
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Les 158 chaudiéres de l'entreprise actionnent 386 machines
a vapeur développant 24,369 chevaux de force, tandis que 13
dynamos générent 7,083 kilowatts pour 472 moteurs, 1,336 lam-
pes a arc et 20,000 lampes a incandescence; les travaux nécessi-
tent 12,000,000,000 de gallons d’eau, l'usine a gaz produit 777,000,
000 pieds cube de gaz et I'usine de glace donne 14,000 tonnes de
glaces par an. Pour protéger cette vaste propriété, il y a une bri-
gade de feu de 25 pompes a vapeur, cinq milles de tuyaux et 540
prises d’eau.

Caractéristiques du coaltar

Le coaltar obtenu comme sous-produit de la fabrication du

gaz d'éclairage, est un liquide noir, épais, goudronneux, d’une
odeur spécifique et désagréable, son poids spécifique est d’en-
viron I.I5.

La couleur noire est dite & la présence de carbotine finement
décomposé et qui s'écoule dans la distillation de la houille.

Cest un mélange extrémement complexe de composés chimi-
ques dont quelques-uns n’ont encore jamais été isolés.

Par exemple, on sait peu de choses des lourdes huiles indif-
férentes qu'on rencontre dans le résidu de distillation entre les
phénols et la naphtaline, d’une part, et I'anthracéne, de I'autre,
aussi ignorons-nous tous les composés qui existent dans I'an-
thracéne brute et encore plus ceux constituant la poix.

L'OUVERTURE DU

CANAL DE PANAMA

La diminution des distances

Les Américains annoncent que la nouvelle voie maritime
percée entre les deux Amériques sera livrée aux divers pavil-
lons, non pas en 1915 comme prévu, mais deux ans plus tot, en
1913. ’

La gigantesque entreprise qui hante le cerveau américain
depuis 1824 va devenir une réalité par I’Amérique et pour I'A-
mérique. . ]

Les bénéfices qu'elle en retirera au point de vue économique,
seront considérables: “Les Etats-Unis tranchent, & Panama, le
noeud gordien et s’en adjugent tous les profits”, a dit Roosevelt.

L’ex-président n'a pa$ exagéré, Panama ouvert, c'est quatre
débouchés énormes livrés au commerce américain.

La distance, de New-York a Valparaiso, qui était de 1,300
milles plus longue par Suez (9,700 c. 8,400 des ports de la Man-
che), devient plus courte de 3,000 milles (5,400 c. 8,400). 1l
est a prévoir que Callao, Guayaquil, Iquique, Valparaiso seront
complétement soustraits a4 l'influence anglaise et allemande et
que les matiéres premiéres de la plupart des Etats de I’Amérique
du Sud seront dirigées désormais sur I'Union et non plus sur
I'Europe. Coupure géographique, le canal de Panama scindra
éiroitement les deux Ameériques au point de vue économique et
établira une pénétraion réciproque dont les effets politiques,
aussi bien que commerciaux, sont incalculables. Santiago, qui
paye actuellement son charbon 16 dollars la tonne, pourra I'ob-
tenir 3 6 dollars, comme Rio, économie précieuse pour l'indus-
trie chilienne; les marchés péruviens, boliviens, constitueront de
nouveaux débouchés pour les pétroles américains; les nitrates
du Chili pourront étre offerts aux agriculteurs de la Louisiane
a des prix tels qu'ils écarteront to\uﬂ,aconcurrence. 11 n’est pas
jusqu’a la cote Est de 'Amérique du Sud, qui ne sera révolu-
ticnnée par la grande ocuvre; le Brésil trouvera dans la Cali-
fornie et le Texas une production complémentaire de la sienne
(produits alimentaires) et désertera ses fournisseurs européens.
Quant a 'Amérique Centrale, il faut s’attendre a voir tout son
commerce controlé par les Etats-Unis, quand pour ceux-ci la
cote Ouest sera aussi proche que la cote Est. Rappelons, en effet,
que dans les conditions actuelles du trafic maritime les échanges
d - Etats-Unis avec le Mexique représentent 55% du commerce
total de ce dernier pays.

L'ouverture du canal de Panama permettra aux deux cotes
de 'Amérique du Nord de communiquer étroitement. La distan-
ce de New-York a San-Francisco, qui était de 6,800 milles plus
longue par Suez (14800 m. c. 8,000 des ports de la Manche),
devient, par Panama, plus courte de 3,300 milles (4,700 c. 8,000).
Quelles seront les conséquences qu’engendrera un courant actif

d’échanges entre I'Ouest agriculteur et 'Est industriel? Nom-

breuses, sans doute, autant que difficiles 3 déterminer, mais dés
a présent, il en est une que l'on peut prévoir, c’est la réduction
du trafic entre la cote américaine du Pacifique et I'Europe.

Le percement de I'isthme n'aura pas d’influence que sur le
continent américain, et I'Asie est appelée a subir ses effets.

La distance de New-York i Shanghai, qui était de 2,000
milles plus longue par Suez (12,600 milles c. 10,600 des ports de
la Manche), sera, par Panama, de 200 milles plus courte (10,-
400 c. 10,600). :

Les Etats-Unis, qui ont obtenu, grice i une admirable té-
nacité, la seconde place sur le marché chinois, une participation
dans toutes les grandes affaires industrielles ou financiéres trai-
tées dans ce pays et une influence politique assez considérable
pour inquiéter les puissances européennes et le Japon, sauront,
a n'en pas douter, tirer merveilleusement parti de I'avance de
plus d'un jour désormais acquise i leurs cargo-boats.

La distance de New-York & Yokohama, qui était de 2,800
milles plus longue (13,800 c. 11,000), devient plus courte de I,-
700 milles (9,300 c. 11,000 des ports de la Manche). Clest le
marché japonais ouvert aux pétroles de Philadelphie; c’est la
métallurgie américaine se substituant d'ici quelques années aux
producteurs allemands et anglais de fonte et d’acier, c'est le
marché de la soie déplacé, le plus grand acheteur se trouvant
désormais en rapports directs avec le plus grand producteur et
pouvant se passer des bons offices des intermédiaires de Milan
et de Lyon.

La distance de New-York i Sydney, qui était de 1,700 milles
plus longue (12,000 c. 11,200 des ports de la Manche), sera de
1,400 milles plus courte (9,800 c. 11,200).

C’est un monde nouveau, et que tout annonce riche et bien
doué pour la lutte, offert a I'activité, bientot débordante, des
Etats-Unis: c’est le commergant anglais, jusqu’ici maitre incon-
testé des transactions, pourvu maintenant d'un concurrent dan-
gereux.

N’y a-t-il rien d’autre i dire sur 'événement mondial que
fétera bientot 'Ameérique? Oui, assurément. On pourrait étudier
la question dans ses multiples aspects: point de vue technique.
point de vue militaire, droit international, public et privé et
méme pour les transactions commerciales, nous n’avons signalé,
et trés briévement, que les effets directs, immédiats, qui sautent
aux yeux; ce travail hardi, grice auquel les humains réparent
une erreur de la nature, aura une répercussion beaucoup plus
profonde, et ce sur I'économie générale du monde.

Toutes les puissances vont s’efforcer d’en tirer de sérieux
avantages; il faut espérer que le Canada aura sa part large de
'augmentation d’activité que I'exécution d’un .grand travail pu-
blic ,sur un point quelconque du monde a pour effet de susciter.
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LE DEVELOPPEMENT D'UNE :INDUSTRIE

PLUS D'UN MILLION DE RASOIRS VENDUS PAR AN

I y a huit ans, le rasoir de sireté Gillette était peu connu;
peu de chose pouvait dénoter son existence sinon son inscription
aux Bureaux des Brevets, et l'unique salle d'atelier ou jl,com-
mengait a étre établi.- Depuis cette date, sa renommée a marché
4 pas de géant.

L’an dernier ,il s’est vendu en moyenne un rasoir de siireté
Gillette par cix secondes. Qu'on juge du joli débit que cela peut
faire au bout de 'année. Plus de six millions de ces rasoirs sont
actuellement en nsage, et & présent lorsque vous parlez d'un ra-
soir de siireté, sans spécification aucune, neuf canadiens sur dix
penseront qu'il s’agit du Gillette.

En igo4, le petit atelier de Boston de King C. Gillette, n'em-
ployait guére que 35 ouvriers. Son rasoir était plutot considéré
comme une curiosité.

Mais King C. Gillette et ses associés étaient plus que des
inventeurs et des mécaniciens, ils étaient hommes d'affaires pers-
picaces. Sachant que leur rasojr était meilleur qu'aucun autre, ils
déterminérent d’en convaincre le monde par la publicité.

Et pencdant les huit années écoulées depuis l'apparition du
premier Gillette, les prbgrés furent rapides et extraordinaires,
comme on pourra s'en rendre compte par 'exposé succinct de la

croissance et du développement merveilleux de cette entreprise.

Au cours de la seconde année d’opération, en 1905, 'atelier
primitif fut abandonné pour étre transporté dans la batisse qui
est encore actuellement l'usine Gillette, 4 Boston, et de 35 le
nombre des employés s’éleva i 400. Des bureaux furent ouverts
a Londres, et une usine aménagée i Paris (France).

1906 marque l’entrée du Gillette au Canada. A cette époque,
une usine fut installée sur la rue St-Antoine. La méme année,
une autre usine européenne était établie 4 Berlin, et pour ré-
poncre aux exigences du commerce croissant aux Etats-Unis,
I'usine de Boston était doublée de grandeur et le nombre d’ou-
vriers porté 3 8o0.

Le Nouvel Edifice Gillette, Rue St-Alexandre, Montréal

Pan coupé montrant le systtme Mushroom (Turner) de
construction en béton renforcé

Les affaires canadiennes de la Gillete eurent un léger temps
d'arrét au moment ou l'usine fut brilée, en janvier 1907, mais
une usine provisoire fut bientot en opération au 622 de la rue St-
Paul, et le ter novembre de la méme année, on inaugurait une
noavelle usine dans le Southam Building, 63 rue St-Alexandre
ou environ 75 ouvriers furent employés.

En 1908, la cinquiéme usine Gillette était ouverte a Leicester

(Angleterre) et la capacité de l'usine de Boston était encore aug-
mentée. .
En 1009, nouvel agrandissement de 'usine e Boston, plus
considérable encore cette fois, par I'érection d'une grosse batisse
qui portait a 4 acres I'espace de plancher occupé par I'entreprise
et comportait une scric d'ateliers abritant 1800 employés qui
assuraient une production journalicre de 2000 rasoirs complets.

A Montréal, les affaires sans cesse grandissantes rendirent
bientot trop exigu l'emplacement du Southam Building, et en
1911, la compagnie vint s'installer dans la nouvelle Batisse Gil-
lette.

La nouvelle maison du Gillette, actuellement terminée, per-
met le développement e I'entreprise, et ses murs abriteront
pendant nombre d'années les ouvriers qui y travaillent, quelle
que soit l'augmentation de leur nombre.

Toutes les dispositions ont ¢té prises pour assurer l'absence
de vibrations, la sécurité contre le feu, la lumicre parfaite et la
distribution économique d’espace.

L.a situation de la nouvelle batisse Gillette ne pourra que
s'améliorer dans l'avenir. Tout récemment, la rue St-Alexandre
a subi une transformation radicale et elle est a présent un des
principaux centres de la production de la lumiére pour la ville
de Montreéal. .

L'usine Gillette occupe une situation cominante au sommet
de 1a colline, directement opposée & 1'église St-Patrice, et est en-
tourée de rues a l'ouest et au nord, et de ruelles a I'est et au sud,
de sorte que la lumiére pénétre d flots dans la batisse par les
quatre cotés.

Les plans de la nouvelle batisse Gillette furent dressés par
les architectes bien connus, Lockwood, Greene & Cie, de Boston,
et construite par la “Atlas Construction Co.”, de Montréal.
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Perspective d’un étage

L'établissement est oinpuse ue iy coages et d’'un sous-sol.
Chague clage a 12 preds de haut ¢t ies pialonus ne sollt pds ao-
S0IILNS de souves. La bausse principale mesure 11y X o2 ou
YU pleds carres de plancliers, 1andis que lane a4 deux ewages
comprend un espace aaditionnel de 1uvu preds.

La construction est faite en beton rentorce, sunvant ie sys-
teme Mushroom ('lurner) qui represente le tout dernier devesop-
pement dans l'art de la construction en beton.

Les photographies reproduites dans ce texte donnent une ex-
cellente 1dee ue 1a tagon dont le rentorcement est dispose et ue
la maniere dont les poutres en ciment et les murs sont cons-
truits.  On notera que les planchers sont partout de la meme
¢paisseur malgré l'absence des soiives communément employees.

Cet arrangement donne des plafonds absolument unis, sans
obstruction de quelque espece qui vint bloguer la lumiére péné-
rant par les larges tenctres, ct c'est la un avantage trés impor-
ant dans une usine effectuant un travail aussi fin et réclamant
une grande précision.

Un autre avantage de la construction Mushroom est sa
grande rigicité et I'absence presque entiére de vibrations, méme
quand les plus lourdes machines sont en mouvement.

Cette fixité permet d'effectuer les opérations les plus délica-
tes avec une prccision supérieure, peut-on dire, 4 ce qu'on a
obtenu jusqu'ici.

Sur le devant de la Datisse, le béton est composé de granit
écrasé au lieu de la pierre ordinaire. La surface en a été fric-
tionnée vigourcusement avec de rudes brosses de métal afin de
faire disparaitre la petite couche de ciment extérieure et mettre
a cécouvert le granit rougeatre.

Le but de cette opération fut de faire disparaitre compléte-
ment cette sombre apparence monotone commune a beaucoup de
batisses en ciment et d’obtenir un ton riche et chaud, donnant
I'impression imposante d'une chose massiie. L'aspect de I'édi-
fice est encore rchaussé par une gracicuse corniche moulée en
ciment et contournant toute la Dbatisse.

La question de protection du feu a requ la plus étroite at-
tention. Les chassis des fenétres et portes extérieurcs sont en
métal, et le vitrage est fait de carreaux striés de fil de fer. Le
toit est en ciment, et un rideau c¢'eau a été installé sur le seul
cOté qui soit en contact avec unc autre batisse.

Dans I'arrangement et le finissage de l'intéricur ,il a été tenu
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compte minutieusement des conditions sanitaires et du confort
des salles destin¢es aux employés.

Nous avons déja signalé I'excellente lumiére obtenue par
'abondance de fenétres sur les 4 coOtés et par la surface abso'u-
ment plane des plafonds. Des ventilateurs mécaniques changeront
I'air fréquemment, maintenant ainsi une atmosphére caine d'un

bout a l'autre du batiment.

Les systemes de plombage et de chaufiage sont des plus per-
fectionn{s, on en jugera par la présence ce fontaines de boissons
bouillantes.

De plus, I'édifice est parcouru entous sens par des fils trans-
metteurs de 1'électricité qui est employée dans Vusine Gillette
aussi bien comme force motrice que comme lumicre.

A chaque étage, i) y a un coffre-fort massif a I'épreuve des
cambrioleurs, ¢t deux ¢lévatcurs de large capacité et fonction-
nant continuel'emcent assurent un service satisfaisant.

Les burcaux Gilllette, coté ouest du premier étage, sont
tres clairs et spacicux. On y rencontre tout le matériel dernier
cri qui est un aide si précieux pour le travail de bhurcau.

Mais ce qu'il y a de plus int{ressant dans tout I'¢difice, ce
sont les spacieux cndroits ou de merveil'euses machines sont
occupées a la fabrication ces lames ct du rasoir Gillette. Il est
bien certain que toute cette maehinesie, spécialement construite
pour I'établisserpent du rasoir Gillette, est beaucoup plus extra-
ordinaire a voir que le rasoir lui-méme qui en est le produit. 1l
faut voir toutes ces mains d’acier qui saisissent les lames minces
Gillette, les maintiennent pendant un certain nombre de secondes
exposées a une température fixée, dans la flamme du gaz, puis les
laissent tomber dans les moules refroidissants pour les durcir;
tous ces doigts qui manipulent les lames pendant que le lettrage
est marqué a l'eau forte sur les coOtés, ou que la surface en est
rendue unie ct polie; toutes ces merveilleuses machines qui ai-
guisent ou repassent plusicurs douzaines de lames a la fois avec
une précision mathématique, enfin toutes ces fantasticues inven-
tions qui font des gestes presque humains dans leur travail, ct
sont de fait beaucoup plus habiles que les hommes dont el-
les exécutent les travaux.

Certes, on peut attribuer a tout ce mécanisme perfectionn¢
une grande part de la parfaite qualité toujours uniforme de
chaque lame Gillette et de chaque rasoir complet Gillette. Mais

-on ne saurait oublier que cette perfection revient aussi pour

baucoup a 'extréme développement d'adresse des opérateurs: a

Un coin des ateliers
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I'homme vigilant qui régle au degré voulu de chaleur, la tem-
pérature de la flamme, aux experts qui préparent les solutions
clectriques; aux mécaniciens acroits qui coupent les coins et
exécutent les diverses opérations sur les tours et avec les vile-
brequins; aux inspecteurs-femmes dont le sens extraordinaire-
ment sensitif du toucher découvre les plus petites imperfections
dans les lames finies avant méme qu'elles soient soumises a
I'épreuve du coupe-cheveux.

Or, que résulte-t-il de tout cet amoncellement de machines
perfectionnées, de cette agglomération d'ouvriers capables et
habiles? Nul ne l'ignore: le rasoir le plus commode et le plus
affilé que le monde ait jamais vu; le célebre “Gillette” qui vous
permettra de vous raser micux qu'avec nul autre rasoir de n'im-
porte quelle sorte.

Mais la Cie Gillette ne se contente pas de placer uniquement
ce rasoir sur les rayons cu détaillant; elle a une autre concep-
tion de son role, elle va plus loin que cela, et par une réclame
persistante ct ingénicuse, clle active la vente de ses rasoirs et

COURANT

Le bureau du gérant

amene journellement les clients chez le détaillant.

Le marchand qui tient en stock les “Gillette” ne court pas
le risque de se les voir laisser pour compte, il est aussi sur de
les vendre qu'il est certain de pouvoir se débarrasser d'un lot
de clous de 3 pouces.

I1 est assuré aussi d'obtenir le plein prix et un profit rému-
nérateur pour chaque vente, car le prix de vente des rasoirs de
sureté “Gillette” est rigourcusement fixé et aucun marchand, pas
méme les grosses maisons vendant par catalogues n'est auto-
ris. a abaisser ce prix.

Cette pratique est certes d'un sérieux avantage quand on
considére que le marchand entre en concurrence a tous moments
avec des maisons qui offrent de grosses réductions sur presque
toutes les choses qu'elles tiennent.

Les marchands soucieux de progreés, dans tout le Canadf&.
comirencent i étre convaincus qu'il y va de leur intérét d'exami-
ner soigncusement les différentes lignes offertes dans des artic'es
tels que les rasoirs, afin de choisir celui qui Connera le plus su-e-
ment une véritable satisfaction a leurs clients, et pouvoir placer
dans cette ligne toute la puissance de leur force de vente, cn ne
prenant en stock qu'un nombre aussi réduit que possible des ar-
ticles concurrents qui sont jugés étre moins hons.

Nombre de détaillants ont suivi cette ligne de conduite avec
le “Gillette” et leurs ventes de rasoirs de sireté ont augmente

99

considérablement, en méme temps que leurs clients se montraient
plus satisfaits.

La Gillette Safety Razor Co., offre un bel exemple de ce
que peuvent faire I'énergic et la volonté de I'homme; elle a
grandi parmi les obstacles, avangant malgré les difficultés
jusqu'a atteindre cette fiére distinction d’étre la premieére, la
plus grande et la scule usine, 3 ne manufacturer que des
rasoirs de sureté Gillette.

L'industrie qu'elle a établic a eu pour effet, dans une
large mesure, I'am¢lioration des articles de rasage actuelle-
ment en usage, ¢t en ajoutant a leur commodité, elle a ren-
du un service marqu® a I'humanité.

La Gillette Safety Razor Co, regarde l'avenir avec con-
fiance, elle ne doute pas que la Province de Québec et tout
le Dominion nc souticnnent son industrie et elle s’efforcera
d’apporter a sa fabrication des améliorations nouvelles qui
seront précieuses aussi bien pour elle en sa qualité de pro-
ductrice que pour le public en celle de consommateur,

- LE CAOUTCHOUC ARTIFICIEL

La préparation du caoutchouc artificiel est un des problémes
industriels qui présentent le plus d'intérét, car la consommation
de ce produit s'est ¢levée de 4,000 tonnes en 1866, 4 43,000 ton-
nes en 1908, pour dépasser 00,000 tonnes aujourd’hui. Son prix
a subi également une 2ugmentation croissante de 35 cents la
livie en 1800, il a atteint $2.25 en 1910.

On peut prévoir le moment ou le commerce ne pourra plus
saiisfaire a toutes les demandes.

En Allemzgne, on s'occupe activement dans les laboratoires,
de solutionner le probléeme de la fabrication du caoutchouc. Les
jeurnaux scientifiques allemands annoncent qu'une manufacture
de maticres colorantes, a Elberfeld, aurait préparé un composé
possédant toutes les constantes analytiques et physiques du
ccoutchoue naturel. D'autre part, Harries, apres de nombreuses
expériences, a pris I'annde dernicre un brevet pour la fabrication
cyninéiique de ce corps.

Au point de vue scientifique, le probleme parait, en somme,
résolu, mais il y a encore du chemin & parcourir pour arriver a
tace solution commerciale, car, dans tous les procédés breveiés
conaus, les produits employés sont fort couteux, entre autres
I'isopréne, dont la production é¢conomique n'est pas facile a r(a-
liser. "

Les esrais se poursuivent de tant de cotés et avec tant d'a-
chainement et de rdsultats intéressants, qu'il ne semble pas dou-
teux qua'on arrivera bientot a fabriquer du caoutchouc artificiel
cn assez grande quantit¢ pour répondre aux besoins mondiaux.

LE NITRATE DANS LE MONDE

‘El Tiempo":

Pour l'année 1911, la consommation mondiale du nitrate
s'est Clevée A 2,349,000 tonnes, soit une augmentation de 4,82%
sur l'annce 1910.

Sur les quantités enregistries ci-dessus, I'Europe a requ
1.606,000 tonnes contre 1,651,000 en 1910, soit une augmentation
de 45,000 tonnes.

l.a consommation des Etats-Unis a ¢té de 530,000 tonnes,
contre 301,000 cn 1910, soit une augmentation de 10%.

Le progres constant de cet agent fertilisateur explique suffi-
samment la hausse qui vient de se produire dans les prix.

Une usine vient d'étre constru’te & Brunn (Autrithe), pour
fab-iquer le gaz d'¢clairage en distillant la boue desséchée des
eaux d’égoit. En effet, le professcur Honig a découvert que les
ezux d'égoiit contiennent en suspension une sul)stag‘ce solide que
'on peut traiter comme le charbon et la tourbe. Le pouvoir ca-
lorique du gaz ainsi obtenu est beaucoup plus fort que celui du
gcz de coke.
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LES VITRINES

LA VALEUR DES ECLAIRAGES DE NUIT DANS LES
VITRINES

Les marchands détaillants qui le plus souvent apportent un
soin particulier a l'arrangement ce leurs vitrines et s'ingénient
a trouver des dispositions gracieuses et originales qui ne peu-
vent manquer de plaire au public, n'ont en vue que l'attraction
qui naitra d’un tel travail pendant le jour, peu ont la pensée de
prolonger cette efficacité pendant les heures de nuit au moyen
d’'un éclairage bien compris. Cest 1a une négligence qui peut
réduire sensiblement le chiffre d'affaires d'un détaillant, et si
c'est une question d'économie, on peut dire qu'elle n'est guere
justifiée, car une telle suppression de lumiére peut priver le né-
gociant de ventes qui eussent comblé et bien au cela, la petite
dépense occasionnée par cette pratique.

Le raisonnement pour prouver la valeur de cette illumina-
tion est des plus simples a faire.

D’abord, il est incontestable que beaucoup de personnes sont

retenues au cours de la journée par leurs occupations et n’ont
pas le temps de flaner sur les rues, boulevards et avenues, avec
I'unique but de satisfaire leur curiosité et plonger leurs yeux
avides d’achats dans les vitrines. Si les hasards de litinéraire
qu'ils ont a suivre pour se rendre a leur travail font passer des
patrons ou des employés devant des vitrines attractives, il y a
beaucoup de chances pour qu'ils n'y prétent aucune attention, et
'on ne saurait vraiment dire qu'ils aient tort, car s'ils devaient
s'arréter 4 tous les magasins sur leur passage et y faire une
petite halte admirative, leur temps de travail y suffirait a peine
et ils passeraient leurs journées comme des écoliers indiscipli-
nés a faire I'école buissonniére. Tandis que le soir, une fois le
labeur terminé pour tous (car tout le monde travaille, méme les
riches) est-il rien de plus délassant de parcourir de l'allure
lente d’'un promeneur, telle ou telle rue, en sarrétant aux de-
vantures intéressantes pour admirer? Et c’est ainsi que chaque
soir un essaim grouillant de gens peu hatifs se répand dans les
rues des villes, allant instinctivement aux devantures ruisselan-
tes de Mmiéfre quels que soient les articles mis en montre et
quelle que soit la ligne exposée.
' Ne croyez pas qu'en s'arrétant aux divers magasins la per-
sonne curieuse ait I'intention ou le désir d'acheter; non, mais le
désir. peut naitre de la vue d'un objet, ¢'un article ou d'un pro-
duit, il 'se peut méme que la personne qui regarde une vitrine
n’ait nul besoin pour i'instant, de ce qui s’y trouve, mais elle est
fort aise d’apprendre que vous tenez tel article ou produit qu'elle
a vainement cherché. ailleurs, et elle ne manquera pas, le cas
échéant, de rendre visite a votre magasin. Votre adresse n’est
pas notée dans son calepin, mais votre vitrine est gravée dans
ses yeux et dans sa mémoire, ce qui vaut beaucoup mieux.

I1 est bon de remarquer aussi qu'aux heures du soir, la pen-
sée délivrée des soucis du travail est beaucoup plus disposée a
T'observation minuticuse de cc qui attire le regard, c'est volon-
tiers que I'homme le plus affairé s'arréte un instant a examiner
quelque chose qui lintéresse particulierement et dont souvent
il projette I'achat immédiatement.

Cet appel au public est certes des plus efficaces, et les tout
petits magasins qui n’ont que quelques pieds de devantures sur
la rue, peuvent profiter du soir pour “paraitre” autant que les
plus grands et pour arréter le regard du passant aussi stirement
que les plus spacieux des magasins; il leur suffira pour cela
de disposer dans leur vitrine un jeu ce lumiéres joliment com-

binées et dont I'éclat ne le cédera en rien a celui des voisins plus
conséquents,

En outre de cette facilité qu'ont les gens, le soir, de s arré-
ter aux devantures et d'admirer tout a leur aise les choses ex-
posées, il convient de dire que la plupart des objets gagnent
souvent a étre vus sous ce dome de lumiéres artificielles et que
les mille rayons qui tombent des ampoules électriques les avan-
tagent presque toujours. L'aspect général des devantures y ga-
gne aussi en agrément pour la vue ,le brusque contraste des par-
ties brutalement éclairées et des autres rejetées dans l'ombre,
n'est pas désagréable a regarder, le scintillement de tout ce qui
m'roite et parait plus brillant sous la fumiére des lampes que
sous celle du jour, donne a certains magasins des aspects féeri-
ques; les alignements semblent plus réguliers et plus corrects,
les métaux ont plus d'éclat, les empaquetages sont plus plaisants,
les formes des objets se dessinent plus nettement soulignées
qu'elles sont d'un trait ¢’ombre, les bijoux ont plus de feu, les
étoffes, les cuirs, ont des reflets plus impressionnants, et il en
va ainsi de tout ce qui constitue les étalages des devantures
dans toutes les lignes possibles et imaginables.

Il est méme certaines catégories d'articles qui ne peuvent
¢tre exposées d'une fagon vraiment effective que le soir, comme
par exemple, les lampes et abat-jour de fantaisie, les imitations
de bois consumé en matiéres incombustibles pour chauffage par
le gaz, etc.

Il est donc sage pour le commergant, soucieux de réussite,
de mettre a profit cette occasion quotidienne qui lui est offerte,
de mettre en valeur ses articles et produits et de faire remar-
quer la bonne tenue de son magasin.

L'éclairage devra etre réglé selon la nature des produits ou
objets exposés, intense, ou légérement voilé, éclatant ou diffus,
permanent ou changeant, mais toujours empreint d’un certain
cachet artistique et marqué au coin du gout le plus parfait.

Mais dans ce procédé, comme dans tout d'ailleurs, il faut
éviter la médiocrité, il est préférable de laisser sa devanture
plongée dans l'obscurité plutot que de I'éclairer chichement et
pauvrement.

L'éclairage des vitrines, le soir, est un puissant auxiliaire
de la vente, il plaide la cause des marchandises aussi sirement
qu'un bon commis de vente.

L’ART DE GARNIR LES VITRINES

La monotonie des arrangements disparait par 1’emploi
de fixtures de bois interchangeables pour la
confection des étalages de vitrines

Garnir une vitrine est vraiment un art, un art qui de-
mande 4 étre aidé et secondé par un équipement appropric
qui permette a l'artiste de mettre a exécution ses propres
conceptions. Que pourrait faire un artiste peintre sans bon-
nes couleurs et brosses? Comment se manifesterait le talent
d'un sculpteur, sans un bon ciseau mordant? Et comment le
musicien pourrait-il faire montre de ses dons et qualités
sans un bon instrument? De méme, que pourra faire un ar-
tiste dans l'art de garnir les vitrines sans de bonnes fixtures’
Tout comme le peintre, le sculpteur ou le musicien— auss
artiste soit-il — il ne pourra obtenir un résultat sans les
moyens propres 4 la matérialisation de ses idées et a I'exé-
cution de ses inspirations.

Il est vrai cependant qu'il s’est vu des artistes exécuter
des tableaux merveilleux avec un piétre matériel, tout com-
me on a rencontré des sculpteurs qui ont fait des chefs-
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d'ocuvre avec des ciseaux imparfaits et des musiciens écrire
de merveilleuses symphonies sans l'aide d'instruments, avec
du papier d'emballage pour tout matériel, un grenier pour
logis et une bougie fumante comme luminaire. Mais on ne
posséde pas d’exemple ou le faiseur d'étalage méme le plus
habile ait été capable d’exécuter les idées ingénicuses nées
en lui, sans avoir 4 les changer considérablement en raison
du manque d’équipement convenable,

Une évolution

Pendant de longues années, les boites vides, les cartons,
les planches de bois, etc., furent les seuls moyens dont on
disposa pour l'arrangement des marchandises dans les vi-
trines. Mais les hommes de progrés comprenant l'insuffi-
ssance d'un tel matériel d’occasion, s'ingéniérent a imaginer
ct A réaliser 'une série de fixtures pour vitrines, permettant
méme aux commis inexpérimentés d’établir les plus jolis ar-
rangements de vitrines qui soient. Le probléme fut résolu
par la création d'une série de fixtures en bois interchangea-
bles et construites de telle sorte que toutes les parties s'a-
daptent cntre elles d’'unc fagon parfaite. De cette facon, le
marchand qui posséde cette série de fixtures les dispose a
son gout, les raccourcit ou les allonge 3 son gré, leur don-
ne la forme qui convient le micux a l'usage qu'il veut ¢n

faire et il peut ainsi obtenir les mille et un effets qui sont
un aide précicux pour rendre les vitrines plaisantes et at-
trayantes.

Une notice explicative permet d'exécuter des centaines
d'idées rompant ainsi la monotonic lassante qui avait pré-
valu jusqu'ici avec les fixtures permancentes et non-changea-
bles et ajoute ainsi aux magasins qui les emploient un joli
cachet de nouvcauté ct de renouvellement continu des plus
cfficaces pour la vente.

VITRINES PARLANTES

Rien peut-¢tre ne saurait donner une plus crane idée de
I'ing¢niosit¢: humaine que la ﬁmltiplicité croissante des “trucs”
vari¢s auxquels a recours la publicité commerciale pour attirer
de force ou de gré l'attention de la clientéle indifférente.

Il y aurait tout un livre a écrire sur cette ¢volution si cu-
ricusc—un livre passionnant comme un roman, qui serait en
méme temps une page d'histoire.

I’aspect de nos rues et boulevards en est complétement
transhguré.

Nous ne nous sommes pas apergus de cette transfiguration
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‘
parce qu'elle s'est opérée lentement, au jour le jour. Mais pre-
nez un homme ayant vécu seulement unc dizaine d'années a la
campagne ct transportez-le un beau soir, sans le prévenir, sur la
rue Ste-Catherine. Vous verrez la tie qu'il fera devant ce ruis-
sellement de feux polychromies et papillottants qui tombent des
toitures ct des croisces et se fixent d'autorit¢, par ¢hlouissement,
en queique sorte, en image indéléhiles sur la rétine et dans la
mémoire du passant le plus distrait.

Ceci d’ailleurs, n'est pas spécial a Montréal, on retrouve le
méme enchevétrement flamboyant  d'enscignes lumincuses dans
toutes les grandes villes, on, a certaines heures, il ne reste plus,
pour ainsi parler, de sombre et d'immacul¢ que le ciel.

A coté d’ailleurs, de ces publicités somptucuses, cui nécessi-
tent des frais énormes ct des outillages compliqués, il est d'au-
tres fagons plus modestes, mais non moins saisissantes, de ral-
lier les promeneurs d'aujourd’hui, les acheteurs de demain.

Témoin cet apparcil qui, a la porte de la plus. humble hou-
tique comme du plus luxueux magasin, permet de substituer
aux cnscignes traditionnelles, figées une fois pour toutes dans
leur forme initiale, la publicit¢ vivante de phrases tantat «i-
rieuses, tantot plaisantes, toujours  scnsatiennelles dans leur
aguichante mobilité, qu'on peut modifier sans fin, suivant les
circonstances, sans autres limites que celles «e Uespace dont on
dispose. Ce qui, soit dit en passant, pourrait aussi bicn sciv'r
a enscigner la lecture aux petits enfants qu'a surprendre atten-
tion des grandes personnes. ..

Figurez-vous un arbre commun, sur lequel sont disposds ii-
brement un nombre quelconque de tambours rotatifs a feuillets
mobiles, sortes de livres cylindriques, dont ctacue page, portant
un signe alphabétique, ne peut apparaitre” sans masquers touics
les autres. On congoit immddiatement 'infinit¢ des combinaisons
permettant de composer tous les mots, toutes les phrases, que
I'on estimera de nature a édifier les promencurs, dja séduits par
la nouveauté du spectacle.

Essayez maintenant de vous représenter l'aspect de nos
rues lorsque, sur toutes les vitrines, mystéricusement nrachindes,
les lettres, animées d'unce sorte de vie intérieure, se mettront a
courir ct a se grouper toutes scules en annonces changeantes
incessamment renouvelées, tandis que des phonogranbes auto-
matiques feront, sans nasiller [article a 'a foule. ..

Ne dites pas cue nous n'en viendrons pas la. Nou- vy som-
mes presque! Nous y serons demain!

CHAQUE SAISON ENTRAINE DES VENTES
D’ARTICLES SPECIAUX

A cette époque de l'année, le quincaillier est appcele a
vendre quantité d'articles de jardinage de toutes sortes: bé-
ches, rateaux, arrosoirs, broucttes, tondcuses a gazon, etc.,
et il doit savoir profiter de ce penchant qu'ont les gens me-
me d'une condition aisée a se¢ livrer dans leur habitation de
campague a ces menus travaux de jardinage qui sont pour
eux non une corvée, mais une véritable distraction. Rien
n'est plus aisé de suggérer I'idée de ces outils aux personnes
que l'on sait habiter hors ville pendant les mois d’été, et
rares seront ceux qui ne sc laisseront pas tenter par loffre
du quincaillier et négligeront de s'approvisionner de tout
cet attirail qui fera unc toilette merveilleuse a leur jardinet
et rehaussera l'aspect de leur maisonnette. La coquetteric
que l'on a de son “home” est plus évidente a la campagne
que partout ailleurs, on aime que l'extéricur de son habita-
tion et le bout de terrc qui l'entourc soient d'une nctteté
scrupuleuse, qui indique le gout parfait du propriétaire. Et
voila, certes, une excellente occasion d’exploiter I'amour-
propre et d’en tirer un profit honnéte. .

De plus, il est un tas de petits travaux de charpente ou
autre qu'on dédaigne d’effectuer soi-méme, a la ville, et

qu'on exécute volontiers a la campagne sans 'aide d'un pro-
fessionnel.  Cela ne va pas sans nécessiter l'achat de quel-
ques articles, tels que rabots, scies, haches, marteaux, ville-
broquins, etc. Aussi est-ce un temps propice que le commen-
cement de juin pour le quincaillier qui pourra faciliter ses
ventes en faisant un ¢talage spécial de tous ces objets qul
dénommera: “articles pour la campagne”.

Il existe dans tous les commerces et dans toutes les li-

gnes, de ces: opportunités que beaucoup laissent échapper,
faute d'y apporter quelque attention.
. Le marchand véritablement soucicux de succes, doit
ctre continuellement a l'affit de ces occasions de vendre et
les saisir au moment oppor\tun\; il doit s'efforcer a dévancer
les autres dans cette voie, a trouver des idées personnclles
qui clargiront son débit et grossiront ses bénéfices,

‘(:clui qui reste indifférent 3 toutes ces manifestations
exterieures de lactivité humaine, qui n’observe rien et ne
réflechit a rien, ne saurait croitre ¢t %se développer comme
celui dont 'esprit, toujours en éveil, cré¢ des débouchés inat-
lt.:ll(lus ¢t d'un volume étonnant partout et a chaque moment
ou sc¢ présente une chance de réussite.

Chaque saison améne son contingent de conditions nou-
velles, et provoque par conséquent des besoins spéciaux et
propres a I'époque du moment. Il faut savoir discerner quels
sont ces besoins particuliers, et les connaissant agir de ma-
nicre a y pourvoir. Cela nécessite un certain tact, du “flair”,
comme on dit. Mais surtout ce qu'il faut, en parecille matiére.
c'est-de Vinitiative. Nous voyons nombre de commergants
qui, tout doucement, suivent leur petit chemin sans jamais
chercher a progresser, ils se cantonnent dans leurs habitu-
des routiniéres et sc garderaient bien d’en sortir pour quoi-
que ce soit; leur travail s'effectue automatiquement, comme
unc machine et jamais une idée d’amélioration ne vient a
traverser leur cerveau; fatalement, ces marchands arriérés,
subiront un recul marqué i bréve échéance, quand bien mé-
me leur maniere  d'agir resterait la méme, car a cot¢ d'eux,
d'autres marchands concurrents améliorent leur service,
ajoutent a l'efficacité de leurs étalages, profitent de toutes
les occasions qui sc présentent de pousser certains articles,
sont enfin actifs trépidents et conduisent leur commerce
avee leur intelligence en méme temps qu'avec leurs bras.

Si vous voulez réussir, il faut que votre intelligence soit
toujours a 'épreuve, il faut qu'elle fouille les raisons de tou-
tes les choses et qu'elle c¢n tire des conclusions qui vous
serviront dans votre commerce.

Pour en revenir a ces opportunités de saisons, nous nc
saurions trop vous répéter de¢ vous appliquer a les décou-
vrir, votre journal de commerce vous y aidera, sans doute,
mais celles qu'il ne pourra pas vous indiquer, ce sont celles
qui sont créées par les conditions locales ¢t que vous étes
seuls 2 méme de décauvrir.

LA TELEGRAPHIE EN 1911

‘Evening Standard”:

Suivant les données de la statistique, il a ¢té expédié, en
1911, dans le monde enticr, environ 300 millions de dépcches
qui ont rapporté aux diverses administrations postales a peu
pres 300 millions de francs. :

On compte, dans les deux mondes, 130,000 hurcaux télégra-
phiques, pourvus de 160,000 appareils. Les fils transmetteurs.
ajoutés bout a bout, feraient 138 fois le tour du globe.

L’'Angleterre expédie 104 dépiches par 100 habitants. la
France 152, le Danemark, 118, la Belgique or1.

On a enregistré des dépéches de plusieurs centaines de mots
L’une, méme, atteignait juscu'a 20,000 mots. Une autre en comp-
tait 10,000.
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LES PECHERIES DU CANADA

Un capital assez important est investi dans les pécheries
du Canada. Il y a tout lieu de croire, dit le “Monetary
Times”, que des capitaux anglais et autres viendront encore
en plus grande quantité aider a I'exploitation de nos péche-
ries. L'année derniére, 68,610 hommes se livraient a la péche
sur des bateaux dans les eaux du Dominion, Les divers éta-
blissements de conserves situés sur les cotes employaient
24,078 personnes au nettoyage et & la préparation du poisson
pour le marché, ce qui porte & 93,588 le nombre total des
personnes employées dans cette industrie. En outre un grand
nombre de personnes étaient employées a lindustrie de la
péche d’une maniére plus ou moins directe: tonneliers, char-
retiers, constructeurs de bateaux, fabricants de filets de pé-
che et de cordes, etc., qui ne figurent pas dans les rapports.

Le capital total investi dans les pécheries du Canada est
estimé a $19,019,870. Sur cette somme, $17,242,469 figurent
pour la péche en mer et $1,777,401 pour la péche a l'intérieur
du pays. La valeur des navires et bateaux de péche est re-
présentée par $5,512,621, tandis que celle de l'attirail de pé-
che, des établissements de conserves et de tous les accessoi-
res nécessaires a l'industrie de la péche est représentée par
$13,507,249.

La valeur du poisson et de ses produits mis sur le mar-

" ché pendant la saison 1910-1911 est indiquée par province
- dans le tableau suivant:

“Provinces Valeur
Nouvelle-Ecosse $10,119,243
Nouveau-Brunswick . 4,134,144
Ile du Prince Edouard .. 1,153,708
Québec 1,092,475
Ontario .. 2,026,121
Manitoba 1,302,779
Saskatchewan 172,003
Alberta .. .. .. .. 82,460
Territoire du Yuko 118,365
Colombie Anglaise 0,163,235

Les états financiers fournis par quelques-unes des prin-
cipales compagnies de péche du monde sont si satisfaisants
qu'ils engagent a faire une revue générale de la grande in-
dustrie a4 laquelle ces compagnies se livrent. Les Etats-Unis
occupent le premier rang avec $54,000,000; viennent ensuite
la Grande-Bretagne avec $46,000,000, puis la Russic avec
$36,000,000. Les chiffres comparatifs suivants, les plus ré-
cents que l'on puisse se procurer, font ressortir la valeur
annuelle des principales pécheries:

Etats-Unis (recensement) .. .. $ 54,031,000
Grande-Bretagne .. 46,000,000
Russie 1910 .. .. .. .. .. .. .. .. .. 36,050,000
France (non compris ses colonies) .. 32,000,000
Canada—
Nouvelle-Ecosse - $7.980,546
Colombie Anglaise 7:942,771
Nouveau-Brunswick .. 4,193,264
Québec .. 2,174,450
Ontario .. .. v oo oo ol .. 1,428,079
Ils du Prince Edouard .. .. 1,050,623
Manitoba et le Territoire du
Nord-Ouest .. 958,410
25,737,154
Colonies Anglaises, environ .- 14,000,000
Norvége e e e e e e 21,000,000
Terre-Neuve, d’aprés les exportations . .. 10,000,000
Pays-Bas .. e G 7,000,000
Corée, 1910 .. 3,984,000
Italie, estimée .. 3,000,000

Suéde 1910 .. 2,004,419

-
N

Tous autres pays, environ .. .. .. 45.193'.’427

Grand total .. .. .. $300,000,000

L'Espagne, le Portugal, le Maroc, La Gréce, la Chine,
le Japon, le Mexique et I'Amérique du Sud possédent de trés
bonnes pécheries; mais il n'a pas ¢té publié récemment des
rapports couiplets a leur sujet.

Les divers rapports consulaires requs pour les Etats-
Unis sont probablement incomplets et indiquent que, comme
cela a lieu pour de nombreux autres produits alimentaires,
les produits de la péche sont détenus en entrepots pour les
besoins, du marché. Les rapports requs d’Allemagne sont si
maigres qu'il est préférable de ne pas les faire figurer, afin
de ne pas commettre d'erreur. Le consul des Etats-Unis a
Stavangar déclare que les bancs de Norvége n'ont pas été
fructueux pour les exportateurs de maquerecaux, et il est évi-
dent que les prix seront peu réduits ou méme qu'ils ne le se-
ront pas.

Pendant la semaine du 6 octobre 1911, une maison de
New-York a acheté pour $268,000 de maquereaux de Bergen,
et on croit maintenant que de grandes quantités de maque-
reaux détenus par les exportateurs scront achetées par des
américains malgré I'élévation artificielle des prix.

Dans les années ordinaires, la Russic prend pour $15,-
000,000 de poisson dans la mer Caspienne, $25,000,000 d¢ sau-_
mon et $6,200,0000 de hareng dans les mers du Nord; elle
prend encore 200 baleines ¢t une grande quantité de phoques,
d'esturgeons produisant du caviar, de requins ct d'autres
poissons a huile ou utilisés comme fertilisants, etc. Le total
de ses péches s'éleve a $50,000,000, bien que le consul anglais a
Moscou déclare qu'en 1910 la péche a été de 1,206,000,000 de
livres, d'une valeur de $36,000,000. C’est 380,000,000 de livres
de moins qu'il y a vingt ans. Il attribue le déficit de 1910 aux
tempétes et au froid; mais cette cause ne peut pas toujours
durer. ]

La somme totale produite par les pécheries, environ
$300,000,000, montre grosso modo l'importance de l'industrie
des pécherics de l'univers, et on voit que les Etats-Unis, la
Grande-Bretagne ainsi que ses possessions au-deld des mers,
se partagent presque la moitié des profits de la péche repré-
sentée par cette somme.

La valeur des exportations des produits des p&cherics
du Canada pendant diverses années est la suivante:

Produits des  Produits des

pécheries pécheries Valeur
Années canadiennes étrangeres totale
1876 .. .. .. $ 5,500,080 $ 232 $ 5,501,221
1886 .. .. .. 6,843,388 25,645 6,869,033
1008 .. .. .. 13,867,368 39,199 13,006,567
1010 .+ «. .. 15,663,162 97,229 15,760,301
1911 .. .. .. 15675544 144,315 " 15,789,859

L'année derniére, un capital anglais considérable a éte
investi dans une entreprise de péche en Colombic Anglaise.

Nous lisons dans “The Canada Gazette”, I'information sui-
vante: ,
Hudon, Hébert & Cie, Limitée—Réglement No 7, tel qu’'amen-
dé. suivant les dispositions de la section 76 de 1a “Loi des Com-
pagnies”. ' L
“No 7.—Les affaires de cette compagnie sont administrées
par six (6) directeurs. Pour étre élu A cette charge, il faut ctre
propriétaire et porteur d'au moins dix actions d’un capital social
de la compagnie.” ' .
Transitoirement, pour l'exercice en cours, le directeur addi-
tionnel i élire, pour donner effet au présent réglement, sera
choisi et nommé conformément aux dispositions du réglement

No 13.
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LA CONVENTION DES CHAMBRES DE COMMERCE

‘M. J.-O. Gareau, président de la Section des Marchands de
Nouveautés de Montréal, traite la question d’une loi
de faillite uniforme

La convention des Chambre de Commerce s'est tenue a
Trois-Rivieres, les jeudi et vendredi, 23 et 24 mai courant dans
la salle principale de I'hotel-de-ville.

A l'ouverture de la premiére séance, M. G.-A. Vandry, pré-
sident de la Fé¢dération, présenta les délégués au maire, M. Nor-
mand, qui leur souhaita la plus cordiale bienvenue.

Compte-rendu est d'abord donné du travail accompli, et un
exposé donné des travaux a accomplir.

M. Boulais prononce un discours sur les inondations, et M.
J.-O. Picard, de Québec, appuie ses remarques, aboutissant a
'adoption d'une résolution demandant au gouvernement d'aug-
menter le nombre des brises glaces ainsi que plusieurs autres
résolutions importantes.

M. J.-E. Robert, M.P.P., demande que le gouvernement fé-
déral vienne en aide aux municipalités qui subissent des dom-
mages par suite des ¢boulis sur le Richelieu.

Apreés visite des principaux établissements de la ville, les
délégués sont conviés & un banquet, présidé par M. J.-A. Pelle-
tier, président de la Chambre de Commerce de Trois-Riviéres.

Assistaient a ce banquet, le maire, M. Normand, M. I. Pré-
fontaine, M. Armand Chaput, I'hon. Jacques Burcau; MM. J.-
V. Boulais, A, Fortier, Ed. Robert, T.-D. Bouchard, G.-A. Van-
dry, J.—A.'Tessier, M.-P. Dubuc, de Chicoutimi, et Marsh, de
Québec, etc.

Parmi les discours prononcés a la seconde séance, il con-
vient de détacher celui de M. J.-O. Gareau, sur l'importante
question de la loi de faillite.

M. J.-O. Gareau rappelle les travaux exccutés i ce sujet par
MM. Catelli et O.-S. Perrault, deux ex-présidents de la Cham-
bre de Commerce du District de Montréal, et formule diverses
opinions dont nous résumons les plus importantes:

“A la troisieme réunion de la Fédération, pour faire suite
au travail élaboré par M. Perrault, le bureau de direction de la
Fédération, qui avait été chargé de préparcrjuh projet de loi de
faillite pour étude, avait, dans le courant de l'année 1910-1011,
conformément au désir de la convention précédente, fait un tra-
vail trés minutieux sur cette question et le projet fut soumis a
la considération des délégués de la convention.

Ce projet de loi, qui est trés complet et qui a nécessité un
travail considérable, est consigné dans le rapport de la conven-
tion 1911 a la page 75.

“Je puis vous assurer, dit-il, que la Chambre de Montrial,
qui avait préparé ce projet ct qui attendait les suggestions des
Chambres-Soeurs, n'a pas cessé de le tenir bien en évidence sur
fon programme.

Et elle ne sera pleinement satisfaite, sur cette question, que
lorsqu’une loi sévére, mais équitable et juste, pour le débiteur
comme pour le créancier, sera couchée sur les statuts de notre
pays.

Lorsque nous constatons l'augmentation extraordinaire,
journaliére de Vimmigration cosmopolite qui améne avec eclle
un contingent de commercants & mentalité différente, il est plus
urgent que jamais de protéger nos propres commergants ainsi
que les étrangers qui viennent dans notre pays, nous y apportant
leurs capitaux et leur énergie, par une bonne loi de faillite.
claire, précise, sans complications et qui sera une protection
pour tous les intéressés.

La famille sociale au Canada, je la compare & un immense
arbre avec un tronc robuste dans lequel coule une séve féconde
et sur lequel viennent se greffer, chaque année. de nouvelles
branches.

Ces branches qui sont dans un état de développement extra-
ordinaire, grace a la séve excellente du tronc, sont les cultiva-

teurs, les classes ouvriéres, les compagnies de transport, etc., etc.

Le tronc robuste, la vie méme de I'arbre, c’est le commerce.

Maintenant, messieurs, dites-moi comment se fait-il que
nos arboristes fédéraux donnent tant de soins aux rameaux et
négligent tant le tronc?

Nous ne sommes pas jaloux si ces messieurs ont obtenu
des commissions permanentes pour veiller a leurs intéréts, mais
je dis qu'il est juste que le commerce, qui est le coeur,—I'ame si
vous le voulez,—de notre pays, ait aussi la sienne qui serait com-
posce, en majorité, de commergants connaissant les besoins mul-
tiples du pays et a qui pourraient étre soumises toutes les gran-
des questions commerciales telles que celle qui nous intéresse
dzns ce moment et les questions de tarif, de douane, d’assuran-
ces, taxes, etc., etc.

Pour revenir a mes moutons, la loi frangaise, 27 juillet 1882,
d’apres l'encyclopédie de Trousset, divise en deux classes les
commercants malheureux qui cessent de faire leurs paiements:

LE FAILLI ET LE BANQUEROUTIER

Le failli est le commercant que des malheurs imprévus ont
obligé d'avoir recours a un concordat et qui peut, aprés preuve
de sa bonne foi, obtenir sa décharge et ne perd pas ses droits
civils et politiques.

Le banqueroutier simple, celui qui devient insolvable par
ses extravagances personnelles, ses endossements, ses risques a
la Bourse, défaut de ne pas tenir de comptabilité, etc., son cas
est du ressort des tribunaux de corrections, A prescription aprés
cinq ans pour ses dettes et il me peut reconquérir sa réhabilita-
tion et ses droits civils et politiques qu’au moyen d’un jugement
par les memes tribunaux, aprés avoir satisfait tous ses créan-
ciers.

Le banqueroutier frauduleux, celui qui cache ses biens, qui
est coupable de faux ou qui conspire avec des tiers contre scs
créanciers, etc., tombe sous la juridiction de la Cour d’Assises.
est puni des travaux forcés, est disqualifié pour la vie de ses
droits civils et politiques et n'est libéré de ses dettes qu’aprcs
dix ans, toujours avec disqualification.

L’Encyclopédie Britannique nous montre que les Lois de
Faillite existent en Angleterre depuis Henri VIII et qu'elles
sont semblables a la loi frangaise dans les considérations de la
mise en faillite, mais la condamnation a4 la prison a été abolic
depuis "Acte consolidé des Faillites de 18509.

Aux Etats-Unis, il existe une Loi de Faillite Fédérale.

Tous les pays civilisés ont sur leurs statuts des lois de fail-
lite plus ou moins parfaites.

Le Canada, sur qui le monde a les yeux fixés, ot I'immigra-
tion, sans cesse grandissante ,accourt pour y investir ses capi-
taux et y établir des affaires, a besoin d'une Loi de Faillite qui
sera de nature a inspirer la plus grande confiance aux capitalis-
tes. en méme temps que la plus grande protection aux créanciers.
une sécurité absolue et un crédit raisonnable aux commergants
honnétes.

Tci. M. J.-O. Gareau cite un article inspiré par les hommes
d’affaires d’Ontario, paru dans le “Dry Goods Review”, Toronto.
Ter mars, 1012, intitulé: “Amendons la Loi de Faillite.”

Unissons donc nos efforts dans ce but, ajoute M. }=Q. Ga-
reau.

Le travail déja fait I'an dernier, dit-il comme conclusion.
n'est peut-étre pas le “Nec Plus Ultra” de ce que nous pour-
rions désirer, mais il peut parfaitement servir de base a un
projet qui devrait étre soumis incessamment a chaque Chambre
de Commerce. Board of Trade, Associations de Marchands de
Gros et de Détail et de Manufacturiers de notre province et
des nrovinces-toeurs.

Je suggére aussi que lorsque chaque Association aura bien
miri le projet, un comité provincial, composé de délégués de
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chaque association se prononce sur le projet et qu'ensuite, cc
comité provincial nomme un ou deux délégués qui seraient char-
gés de représenter les vues de leur province, devant un comité
fedéral qui enfin  soumettrait le projet au gouverpement,

Je crois, monsieur le président, que cette suggestion d'une
Loi de Faillite uniforme devrait étre mise a I'¢tude ct que cette
question étant une des plus importantes, au point de vue de
"avenir du commerce canadien, elle mérite d'¢tre hien murie
avant d'étre mise sur les Statuts de notre pays.

Mais aussi elle se recommande, pour la mdéme raison i
notre attention spéciale et il appartient a cette Fé¢dération de de-
montrer aux Chambre Soeurs des autres provinces et au gouver-
nement la nécessité d'une action commune et immédiate pour
la réalisation de ce projet important. ’

A LA CHAMBRE DE COMMERCE

LLa Chambre de Commerce a repris, le mercredi 29 courant,
la série de ses assemblées réguliéres, interrompues par les clec-
tions du 15 mai, puis par la Convention des Chambres de Com-
merce de la Province, tenue a Trois-Rivieres.

M. Armand Chaput présidait.

En faisant allusion au Congres des Chambres de Commerce
de la Province, tenue a Trois-Riviéres, M. Armand €haput, prc-
sident, s'est fait [linterpréte de tous les délégués en déclarant
que le Congrés avait été couronné du plus grand succes ef quon
ne pouvait tarir d’¢loges sur ta—fagon dont-le comité de récep-
tion de la Chambre de Trois-Riviéres a recu tous les délégués.

Au cours de la réunion les résolutions suivantes ont étd
adoptées:

1°“Que la Chambre de Commerce du District de Montréal
est heureuse de donner son entiére approbation et son encoura-
gement au projet émis par les Voyageulmde Commerce, de pu-
blier un Annuaire général du Canada, en frangais et en anglais,
dans le but de mieux faire connaitre notre pays a l'étranger,
et qu'elle souhaite le plus grand succés & la réalisation de ce
projet.”

2° Que le Conseil de la Chambre de Commerce réitére <a
résolution du 31 mars 1909, et demande aux autorités munici-
pales d’amender le tarif du charroyage des marchandises de
fagon A pourvoir aux intéréts, tant des négociants_qui ont des
marchandises 2 expédier que des camionneurs et charretiers d'ex-
press ou d’autres voitures publiques ordinairement employces «t
requises pour la commodité du commerce.

3° Que le conseil de la Chambre de Commerce a appris
avec un profond chagrin la mort de M. Guillaume Boivin. un
de ses membres, ancien vice-président et fondateur de la Cham-
bre de Commerce; au'il tient a proclamer que M. Boivin fut tou-
jours un citoyen dévoué, jouissant de l'estime générale. et un
membre intéressé sans cesse au succés de motre Chambre oui
lui est reconnaissante, pour tous les services rendus.

Que copie de cette résolution soit communiquée a la famille
et aux journaux.

Etaient présents:

M. Armand Chanut, président: Adélard Fortier, 2c vice-
président; C.-H. Catelli, Damase Masson, Jos TFortier. Tudger
Gravel. T.-O. Gareau, Tos. Ethier, A-H. Hardy, Emilien Daouct.
N.-G. Valiquette, J.-O. Labrecque, Alex. Desmarteau. N. Si-
moneau, Jos. Filiatrault, W.-1J. Boivin, secrétaire, I-C. T.ari-
viere, L-J.-A. Survever. J.-T. Armand, J.-C-G. Contant. T.éon
Gagné, J.-H.-L. Marcil Lambert de Roode.

UN ARTICLE EPHEMERE

—

La cigarette “Autolight’” a vécu, la fabrique a fermdé ces
portes, et actuellement nombre de paquets de ces cigarcttes sont
vendus 3 vil prix dans quelques magasins de New-York
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A LA CHAMBRE DE COMMERCE FRANGAISE

La Chambre de Commerce Frangaise s'est réunie le lundi
27 mai pour procéder d I'clection de son président en remplace-
ment de M. A Revol, démissionnaire. M. . ()bnls‘lﬁ, vice-
president, est ¢lu président M. A Larut prend la place de M.
Obalski comme vice-président; M. Gaston Vennat reste secré-
taire et M. Buisson trésorier.

Nous avons requ la lettre suivante avee pricre de vouloir
bien inscrer, ce d quoi nous consentons volontiers.

LA DEMISSION DE M. A-I. REVOL
M. le Rédacteur-en-Chef,
“Le Prix Courant”,
Montréal.

Pour le béncfice de vos lecteursset si vous voulez bien me le
permettre (ayant égard a la bonne foi qui a présidé a la rédac-
tion de votre article) pour votre propre gouvernc; je vous prie-
tais de vouloir bien m'accorder I'hospitalité de votre Journal
pour rcpondre a Tarticle paru dans le “Prix Courant” du 24
mai dernicr concernant la démission de M. A.-F. Revol.

M. A-TI°. Revol n'ayant pas donné publiqguement les motifs
de sa démission, il n'y a pas lieu de vous montrer étonnds de
cette décision, il n'est pas absolument nécessaire de faire du ta-
page autour d'incidents dont la résolution est du ressort exclu-
sif de la Chambre de Commerce Ifrancaise; le contraire serait;
a mon humble avis, beaucoup plus étonnant ; d'autant plus éton-
nant que vous reconnaissez @ M. Revol un esprit de droiture ct
de franchise. )

En portant a la connaissance du public les motifs de sa
démission, veuillez étre rassurés comme je le suis; la Chambre
de Commerce n'aurait pas ¢ét¢ discréditée. M. Revol, silencieux,
a agi avec raisons plausibles, c'est d lui-méme s'il le juge A pro-
pos de rompre ce silence; pourquoi 'importuner dans le silence
de sa retraite.

Suivant vos commentaires, M. Revol a subi un peu le sort
de ceux qui sont trop coutumiers du geste d'aider les autres et
cui se dépensent sans compter pour les causes qu'ils ¢pousent.

Permettez-moi de vous faire remarquer que dans une Cham-
hre de Commerce le “geste d'aider les autres” est hors de con-
sidération, ceci est du ressort de sociétés dont le but est tout
autre; j'ajouterai aussi que c'est un peu le sort de ceux qui con-
sidérent les causes qu'ils ¢pousent comme leur apanage exclusif.

M. Revol a connu ces derniers temps, différentes attaques
toujours exemptes d'hypocrisie, attaques faites au grand jour,
trés ouvertement : il ne m'appartient pas de vous dire de quelles
cources provenaient ces attaques, mais on ne saurait en aucun
cas les taxer de sournoises.

11 faut en toute évidence reconnaitre que la conduite la
plus digne qu'ait cu M. Revol a été celle d'observer le silence,
je puis affirmer sans crainte d'¢tre démenti, que la Chambre de
Commerce Frangaise ne songerait pas un scul instant d contester
le conduite de son ex-président.

Les majorités sont souveraines et lorsque les menées d’un
tout petit groupe sont de nature a nuire a la prospérité d'une
institution, la majorité (c’est-d-dire le trés gros groupe) est de
nature a coutenir 'homme de valeur qui est attaqué. '

L.a Chambre, réunie en assemblée générale le 27 mai der-
nier. a élu a Punanimité, M. J. Obalski, Président, en remplace-
ment de M. A-F. Revol, démissionnaire.

M. A. Tarut. en a ¢té élu le Vice-Président, en remplace-
ment de M. J. Obalski, ci-devant occupant cette fonction.

Ces élections devront, il me semble, terminer un incident qui
A trouvé écho dans des milieux ¢trangers @ ceux de la Chambre
de Commerce Francaise.

Au surplus, cette institution a trop conscience de sa dignité
pour laisser tomber dans le domaine public, les différents qu’elle
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se doit @ elle-méme de régler sans intervention ou pression
quelles qu’elles soient.
Veuillez agréer, M. le Rédacteur-en-Chef, I'assurance de ma
considération distinguée,
E. RAMPON.

Nous nous permettrons d’ajouter a cette lettre, que nous ne
comprenons pas du tout lintervention de M. Rampon qui n’est
rien, ni dans le Conseil, ni dans le bureau de la Chambre de
Commerce Frangaise et auquel certes n'incombait pas ia tiche
de faire réponse, au nom de cette institution,  notre article du
24 courant qui d’ailleurs n’en demandait pas.

Nous ferons remarquer que nous avons purement et simple-
ment donné notre sentiment sur la démission de M. Revol et
sur ce qui avait pu la motiver parce qu'il est de notre droit de
journal de commerce d'enquéter sur la démission d'un prési-
dent de chambre de commerce de notre ville.

Il 'y a d'ailleurs de ces hostilités contre certaines personnes,
qui toutes cachées qu'elles essayent d’étre par les intéressés, n'en
sont pas moins des secrets de polichinelle colportés de bouche
en bouche et qu'on entend malgré soi; s'étonnera-t-on dés lors
qu'on s'en souvienne, lorsqu'un incident vient vous les remettre
en mémoire et en souligner I'évidence.

M. Rampon, volontairement ou non, joue sur les mots
lorsqu'il écrit que dans une chambre de commerce, “le geste
d’aider les autres” est hors de considération. Nous n’avons ja-
mais fait ce rapprochement. Nous avons voulu dire—et dit—que
celui qui aidait volontiers ses semblables s’assurait une sympathie
presque unanime, et que cela n'allait pas sans susciter quelque
jalousie.

Quant a l'appréciation de M. Rampon que I'ancien président
considérait comme son apanage exclusif les causes de la Cham-
bre de Commerce Frangaise, nous croyons que la démission de
M. Revol en est un démenti suffisamment formel.

Ayant eu l'obligeance d’accepter linsertion de la lettre de
M. Rampon, qui ne peut étre considérée comme officielle 3 aucun
titre, nous nous sommes vus dans I'obligation de la faire suivre
de ces quelques commentaires, mais nous entendons ne pas en-
trer dans la voie d’une polémique ou elle semble vouloir nous
entrainer et considérons cet incident comme clos.

A L’ASSOCIATION DES MARCHANDS-DETAIL-
LANTS

La section des marchands-tailleurs, succursale de Montréal
de I'Association des Marchands-Détaillants du Canada, Inc., a
tenu son assemblée réguliére le jeudi 23 courant.

En I'absence de M. L.-J. Soucy, président, M. J.-A. Dion,
occupait le fauteuil d*honneur. Aprés lecture de I'avis de con-
vocation, le secrétaire, M. L-O. Perrier, donna quelques expli-
cations sur les pouvoirs que possédent les marchands détailleurs
du Canada vis-a-vis des marchands de gros qui font le commer-
ce de détail.

En vertu de sa charte, 'Association des Marchands-Détail-
leurs a le pouvoir de prévenir les marchands de gros qu'ils ne
doivent pas vendre en détail Le reméde 4 apporter a cet état de
choses sera discuté a une prochaine assemblée.

La question des clubs a été également abordée par les Mar-
chands-Tailleurs. On entend par clubs (dans ce sens) les mar-
chands-tailleurs qui distribuent i un certain nombre de clients
qui paient un dollar par semaine, des cartes ou séries de cartes
donnant le droit aux porteurs de commander—si la chance les
favorise—un vétement de $18 ou $20. Ce n’est ni plus ni moins
qu’une loterie dont la pratique peut faire du tort 2 bon nombre.

Les nouveaux membres admis de I’Association, Section des
Marchands-Tailleurs, sont: MM. J.-A. Lemay, Oswald Lebeuf,

P. Jacabsome, le gérant de la Broadway Tailoring Co., L.-P.

Barrette, Georges Marois,, A.-H. Beaumont,, J-R. Tremblay,
Henri Brabant, Napoléon Leclair.

A la prochaine assemblée, il sera discuté de 'opportunité de
fixer des prix uniformes pour la confection des vétements.

MORT DE M. ]J.-A. PRENDERGAST GERANT-GENE-
RAL DE LA BANQUE D'HOCHELAGA

M. J.-A. Prendergast, gérant-général de la Banque d'Hoche-
laga est décédé le 27 mai courant a I'age de 67 ans.

C’était un administrateur habile et éclairé.

Il avait fait ses études aux Séminaires de Québec et de Ni-
colet, et son droit a I'Université Laval de Québec. Aprés un
s¢jour en Europe, il revint au pays et entra chez M. Guillaume
Boivin, manufacturier de chaussures, en qualité de gérant. I
fut ensuite successivement gérant du Crédit Foncier et adminis-
trateur du journal “L’Etendard” pendant cinq ans. Il fut en
outre président de plusieurs sociétés.

C’était un modeste et un courageux, et sa disparition laisse-
ra des regrets unanimes parmi ses concitoyens.

ETAT DES RECOLTES ET DU BETAIL AU CANADA

Un bulletin du Bureau des Recensements et Statistiques,
donne le rapport suivant sur I'état des récoltes et du bétail au
Canada:

On a rapporté que la superficie du terrain ensemencé en blé
d’hiver, I'automne dernier, était de 1,097,000 acres, dont 797,200
étaient dans Ontario et 300,700 dans Alberta. On évalue, d’aprés
les rapports de nos correspondants, qu'a la fin d’avril, le grain,
sur environ 31.50 pour cent de cette superficie a été détruit par
la température d’hiver, dans la proportion de 28.72 pour cent
dans Ontario, et 38.50 pour cent dans Alberta. Cela équivaut a
une réduction d’environ 3450000 acres sur la surface ensemen-
cée, soit 229,000 acres dans Ontario, et 116,000 acres dans Al-
berta. L'état du blé d’hiver, le 30 avril, était en moyenne de 72.62
(71.24 pour cent dans Ontario, et 76.80 pour cent dans Alberta).
On calcule, d’aprés ces chiffres, que le rendement par acre du
blé d'hiver en 1912, sera d’environ 20 boisseaux par acre, ou 33
pour cent de moins que le rendement moyen des trois années
1900-11, (qui a été de 23.33 boisseaux par acre) pourvu que
I'état de la récolte se maintienne sans grands écarts d'ici 4 I'épo-
que de la moisson.

Dans les provinces Maritimes, on n’avait fait que commen-
cer ici et 1a les semences du printemps. Au 30 avril, la plus
grande partie du sol étant encore recouverte de neige. Vers la
méme date, il n’y avait encore que peu de progrés dans la pro-
vince de Québec, ot la somme des semences faites ne représen-
tait pas plus d’nviron 3 ou 4 pour cent du total général. Dans
Ontario, environ 15 pour cent de I'ensemencement total étaient
effectués, mais ceci s'applique surtout aux parties ouest et sud,
de la province. Dans les provinces du nord-ouest ,1’état humide
du sol, joint a la température froide et au peu de labourage
d’automne exécuté I'année derniére, a causé un léger retard aux
opérations des semences. A la fin d’avril, les semences du blé
de printemps étaient effectuées dans des proportions suivantes:
en Manitoba, 50.13 pour cent; en Saskatchewan, 71.54 pour cent
et dans Alberta, 61.26 pour cent, tandis que la proportion pour
cent de I'ensemencement total exécuté était: au Manitoba, 36.63
pour cent; en Saskatchewan, 49.20 pour cent, et en Alberta, 51.50
pour cent.

Prés de 14 pour cent des champs de foin, de tréfle ont été
détruits par T'hiver, et leur condition moyenne, dans tout le Ca-
nada, est de 74.63 dans Québec, de 50 dans Ontario, de 80.46 au
Manitoba, de 88.49 en Saskatchewan, de 87.82 dans Alberta, et
dans la Colombie-Britannique de 97.72.

Les rapports sur la condition du bétail accusent une moyen-
ne élevée pour tout le Dominion, cette moyenne étant de 9o pour
cent. A l'ouest d’Ontario, les chiffres ont dépassé 9o, pour toutes
les espéces de bestiaux. Dans Ontario, pour les vaches laitiéres
et autres bestiaux; dans Québec, pour les vaches laitiéres et les
chevaux, et dans I'lle du Prince Edouard, pour le vaches laitié-
res et autres bestiaux, les chiffres du pourcentage de I'état du

bétail tombent au-dessous de 9o, et ne s'élévent plus que de
83 3 88.
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L’INDUSTRIE LAITIERE
La fabrication du Camembert au Canada

Dans un de nos preccdents numeros nous portions a a
connaissance des épiciers, l'ouverture dune umportante nianu-
facture de fromages, sous le nom de  “>Socicte des | romages
I'rangais “Bolla”, ayant pour but de fabriquer la sorte de 1ro-
mages dits "a pates molles” tels que Camemberts, Petits Camen-
berts, Brie, Coulommiers, etc.

Pour commencer, c'est sur le Camembert et le etie Ca-
membert que se p rte principalement l'effort de la nouvelle com-
pagnie et son travail sera consacr¢ en grande partic a la fabrica-
tion du Camembert et a son introduction sur le marche.

M. J. Bolla qui a dirigé en I'rance une des maisons Dolla
dont la marque est si unanimement connue sur le marche pan-
sien s'est chargé lui-méme de la direction de la fabrication dans
la nouvelle manufacture de St-Cyrille de \Wendover, Que

Le lait entrant dans la fabrication des Camemberts est em-
ploy¢ pur, tres riche et contenant toute sa creme.

Les procédés de fabrication, modernisés par la science nou-
velle, sont trés delicats et réclament une connaissance approfon-
die du métier et une expirience de nombre d'ann.es pour arriver
a un reésultat parfait et obtenir des Camemberts et toutes pites
molles en général, dans les meilleures conditions de reéussite

Il faut plusieurs mois pour faire “affiner” cu murir convena-
blement, a basse température, les Camemberts, qui au Lout de ce
laps de temps acquiérent un arOome particulier trés déficat et tros
fin qu'on ne saurait comparer a cclui des autres fromages

La bonne fermentation est la pierre d'achoppement de la
réussite et par conséquent de la qualit du produit. Cest dire
tout le soin qu'on doit prendre a provoquer c-tte fermentation
et a veiller minutieusement a ce gu'elle s fasse dans des condi-
ttons normales, car il existe des ferments maumvais, qui, Sils e
développent nuisent aux bons risultats des op rations ¢t (n
font manquer totalement le but.

Lle Camembert est un produit supéricur: il a les propricic.
du fromage dit “a la créme” avec en plus, I'avantage que n'a pas
ce dernier, de pouvoir se conserver. Sa pate est couple. one
tueuse et consistante, permettant un transport facile

I.a légére peau qui le recouvre et qui est un signe de qua-
lité, est appelée la “fleur” du fromage. ct. cest cctte “fleur™ e
est précisément l'indice apparent de bonne ou mauvaise fermen-
tation.

I.e Camembert est sain et hygiénique, ¢tant protigs du con-
tact des mains par toute manipulation ¢n général, il est garanti
des poussiéres, des mauvaises odeurs, etc.

Il est soigneusement enveloppé dans un papicr de plomb et
déposé dans un paquetage form¢ d'unc boite en carton carrde.
fermée hermétiquement.

La fabrication du Camembert au Canada, bien que toute
ricente, a donné les meilleurs résultats et dépassé toutes les cs-
p rances des promoteurs de cette entreprise.

La capacité de fabrication journalicre de I'usine de St-Cy-
riile de Wendover est actuellement de cing mille camemberts, ct
tout laisse & supposer que I'accroissement de la demande noces-
sitera un agrandissement de I'établissement pour obtention d'une
production quotidienne triple.

Cette fabrication n'a pas de caison-morte, clle dure toute
I'année et donne un essor nouveau au développement de l'indus-
tric laitiére, assurant un débouché aux fermiers pour leur lait.
4 des prix supérieurs 4 ceux du marché.

Le profit fait par le détaillant sur les camemberts est tres
rimunérateur, le prix de vente du camembert canadien est tres
modéré. Le désir de la Société est d'établir un fromage popu-
laire d'un prix abordable a toutes les hourses et cependant d'une
qualité irréprochable.
grosse quantité des ventes et donner satisfaction au public ¢n
vulgarisant le Camembert “Bolla” qui sera dans les prix du fro-

Elle veut obtenir ses hénéfices par la
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mage canadien “Cheddar” mars aura sur celui-ci des avantages
mcontestabics de supernorite.

Le gouvernament du Dominon s'est montre fort intéressé
par cette tentative et ne lur a pas menage les encouragements.

M. Desrochiers, mspecteur geéneral des fabriques, envoyé par
Fhon: mimistre de UAgriculture, M. *Caron, a visité a plusieurs
reprises Peabhisypement de Bolla, a St-Cyrille de Wendover et a
sunavee anteret toutes les phases de la fabrication du camem-
bert. I en a fant un rapport elogicux au ministre de I’Agriculture.

Clest la premiere et unique industrie de ce genre au Canada,
rul doute quelle ne devienne rapidement populaire et que les
amateurs canadiens de bons fromages n'atent bientot le nom de
Polla dans leur memoire.

LA PONTE DES POULES AUX DIVERSES SAISONS

Deux wgronomes amcricains,  MM. Pearl ¢t Surface, ont
ctudie pendant neuf ans les variations de la ponte des poules
aux diverses saisons; leurs observations ont porté sur 2400
poules de la race Barred Plymouth Rocks.

Les auteurs ont constaté que la production moyenne la plus
farble @ licu en novembre. Elle augmente assez rapidement en
decembre ¢t on janvier pour se ralentir en février, puis atteindre
CNRars un maximum qui est a peu pres égalé en avril. A partir
decette epocue la diminution est régulicre jusquen octobre.

De fagon—gencrate—on peut admettre quatre périodes de—

pentes cu ter novembre a fin fevrer; du ter mars au ler juin;
decette date au rer septembre et enfin du rer septembre au 31
octobre. Environ trois quarts de la totalit¢ des ocufs sont pon-
<us pendant les sixopremiers mois de 'année.

On a remarqué gue s les volatlles sont parquées en groupes
cerres, la production diminue sensiblement pendant la période
cetivale et un peu an printemps:

LES EAUX GAZEUSES ET MINERALES EN CHINE

Il semblerait que la Chine offre un bon marché aux
caux gazeuses ¢t minérales canadiennes, D'aprés un rapport
adressé au département de l'industrie et du commerce, la
consommation de ces caux a beaucoup augmenté dans ce
pays. Jusqu'a une date relativement récente, le commerce
des caux gazeuses, ¢tait entre les mains d'étrangers.

Dernicrement a Hong Kong et dans quelques-ung des
ports ouverts, les indigénes des classes supéricures et moy-
ennes se sont mis a consommer des caux gazeuses. Plu-
Gicurs ¢tablissements sont exploités par des compagnies chi-
noises. Pendant les annces récentes, les importations en Chi-
ne d'eaux gazeuses of minérales, ont ¢té les suivantes: 1906,
$80.700: 1007, 99,007; 1008, $98,660; 1009, $104,361; 1910, $118,-
OO, Tnviron 40 pour cent de ces importations proviennent
du Japon et représentent en grande partie la consommation
d'une cau de table populaire produite au Japon et distribuée
dans tout l'est par une publicité coutcuse ct les méthodes
les plus approuvées. Hong Kong expédie en Chine cnv.iro'n
20 pour cent de toutes les caux minérales et gazeuses qui Sy
consomment; ces expéditions, outre les eaux fabriquées dans
la col@hic, comprennent une quantité considérable d’caux de
tahle curopéennes les plus populaires, qui sont vendues par
des commergants ¢n gros de Hong Kong. Sur le total des
importations chinoises, la France fournit 13 pour cent; la
Belgique, la Grande-Dretagne, 'Allemagne ct les Pays-Bas
fournissent des quantités diverses, Shanghai prend presque
exactement 25 pour cent des importations totales: Dalny,
13 pour cent; Hankow, 11 pour cent; Tientoin, 8.5 pour ccnt.;
(‘anton, 8 pour cent. Les autres ports prennent des quan:m-
tés proportionnées au chiffre de leur population étrangere.
A Shanghai, il y a un grand établissement qui tient les eaux
gazeuscs ordinaires et aussi des eaux de table.
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" QUESTION  AGRICOLE

g !

LA" GALE NOIRE DE LA POMME DE TERRE AU
CANADA

U ERTR

Auss{ ippclée chancre de la pomme de terre ow maiadie
St . verruqueuse

N o )

+Lie Dominion:a d#, cette année, importer des pommes de
terre, pour: remédier au déficit de la récolte de 1911. Ces impor-
tatipns, éaient; en régle générale, destinées 3 I'alimentation; ce-
pendant & Papproche des semailles, nous avons requ, ‘'des culti-
vatéurs, de trés nombreuses demandes de renseignements sur
Lemploiy comme semences, de ces pommes- de terre importées.

i *Nous ‘eroyons donc a propos de mettre en garde les produc-
teurs contre la’ tentation de se servir pour lenrs. semailles, de
pqn.tmes de terre importées des Iles Britanniques et. des autres
pays européeuns.

"': D'abdrd les variétés européennes préseatent: Iinconvénient
de ne' pas donner des rendements aussi forts que les variétés
canadiennes, cela: est prouvé; ensuite, ce qui- est beaucoup plus
grave, elles peuvent étre atteintes de la gdle neire on maladie
verruqueuse (Chrysophlyctis endobiotica, Schilb.), maladie des-
tructive et contagieuse s'il en est. Or, cette maladie vient d’étre
déc'gp,véxte dans une ex
diAngleterre,

Une description compléte de cette maladie, avec illustra-
tions, est.donnée  dans le bulletin 63 publié par la ferme expéri-
mentale centrale d’'Ottawa. Des exemplaires de ce bulletin seront
epvoyés gratuitement sur demande.

+++ Quelques mots suffiront pour faire comprendre aux culti-
vatenns et: autres intéressés la nature extrémement dangeréuse
de,n;'cue;‘maladie, qui, si elle venait a s'implanter chez nous, ne
serait riep moins qu'une calamité nationale,

I. Il n’y a qu'un moyen par lequel ce fléau peut s'intro-
ditive: cest par la plantation de tubercules malades.

2. L’¢mploi- de tubercules malades comme semences peut
parfoit provoquer la destruction. compléte de la récolte.

3. 'Une fois le sol infecté des germes de la maladie, il les
ga'.r‘de pendant huit ans; c’est-a-dire que, pendant huit- ans au
n'a‘on‘ts.;. it ri'e’ pourra pas produire de pommes de terre saines.
sl :1, 'J'l: .ny g pas de remeédes connu qui puisse prévenir cette

© & Elle se répand rapidement avec le sol infecté transporté

par lg veat, les»animaux, les instruments aratoires, les vieux
sacsrolt. de temt autres maniéres,

. "'La malidie commune d
infesians)’ b:e'n.connue des cultivateurs et dont les ravages peu-
vea‘:t quqgefmsl prendrc des proportions considérables, se com-
bal:. ‘l;c:::m;zht au moyen de pulvérisations. La gale noire est:
dome -plus grave que cette derniére ou que n'importe laquelle
des nialadies connues, ° ™
s (B R {8 » B g Yo ! : Thd D e
On on' Vient ‘de découvrir cette maladie destructive. dans,
de:s- pammes de terre importées d’Angleterre. g ;
W ] ~ » " . N ! X
’l(’:;utyégles p'cr‘;caut‘lo‘ns ont été prises pour empécher la.dis-,
tAbhitidn' des sto s‘reconnus infectés, Tls.ont: ét& détruits immé
Tl s 1, ORL R dadoi
didérient.’ - B ‘
) Iqsqg’z?x pre'i§em, il n'y a pas, en sol canadien, un seul germe
da-ce;tsfméladuer Dans quelques jours vont se faire les planta:
tlohslds pgm?.mesAde terre dans tout le pays. Vous tous qui plan-
t?z't?:s ‘p.orln’mes de terre, grands ou petits cultivateurs, gardez-
voids Nen d‘emplo'yer A cet usage des tubercules importés des
I'les._Bntanmqups ou d'autres pays européens.
1 “Qifand bien m r
slhé.%g."e't“ qﬁép‘d_'b’leq ‘méme elles seraient bon marché. par rap-
port:'alix pommes de terre ¢anadiennes, gardez-vous d!

pédition de pommes de terre provenant

e la pomme de terre (Phytophtera-

éme ces pommes de terre . paraitraient trés.

len plan-

ter, car elles introduiront a peu prés surement cette terrible ma-
ladie chez nous.

Comme nous 'avons déja dit, cette maladie, une fois établie,
aura pour effet de causer un mal incalculable a l'industrie des
pommes de terre, si importante et si rémunératrice.

Aussi, a-t-il été décidé d'agir avec rigueur, contre ceux qui
se serviraient pour leurs semailles de pommes de terre impor-
tées, suivant les réglements établis en vertu de la loi sur les in-
sectes et fiéaux destructeurs dont voici la teneur:

“Il est interdit de vendre, d’offrir, de disposer de toute fa-
con, de recevoir, et de se servir, pour semence, de pommes de
terre importées d’Europe.”

“Quiconque emploie comme semence des pommes de terre
qu'il n'a pas produites lui-méme, devra, avant de les planter, se
faire délivrer par le vendeur ou son agent, un certificat établis-
sant que ces pommes de terre n’ont pas été importées d’Europe;
il conservera ce cerificat qu'il sera tenu de produire a toute ré-
quisition.”

“En cas de destruction opérée par ordre d’'un inspecteur,
de plants, matiéres végétales ou de leurs contenants, le proprié-
taire aura droit a une indemnité n'excédant pas les deux-tiers de
la valeur, fixée par l'inspecteur, des marchandises ainsi détruites.

_Cette indemnité sera accordée par le Gouverneur-en-Conseil sur

la recommandation du ministre. Mais lorsque I'exécution de ces
réglements est laissée aux autorités d’une province qui n’accorde
pas d’indemnité ou lorsqu'’il s’agit de pommes de terre, aucune
indemnité ne sera accordée.”

“Quiconque contreviendra a une des dispositions de cette
loi ou des réglements établis en conformité de cette loi sera pas-
sible, sur procédure sommaire, d’'une amende n’excédant pas cent
dollars ou d'un emprisonnement n’excédant pas six mois, ou
a la fois, d’amende et d’emprisonnement. Toute matiére végétale
importée ou introduite au Canada en contravention a la présente
loi ou aux réglements faits en vertu de cette loi, sera confisquée
au profit de la Couronne.”

“Le propriétaire, occupant ou locataire d’un lieu ou l'on
viendrait a3 découvrir des insectes, fléaux ou maladies spécifiés
dans la présente loi, devra immédiatement en avertir le ministre
et lui envoyer en méme temps des spécimens de ces insectes,
fléaux ou maladies.”

En conformité de ces dispositions, nous faisons remarquer
que tout cultivateur chez qui la maladie viendra a étre découver-
te, aprés la publication de cette circulaire sera tenu de prouver
l'origine des pommes de terre qu'il aura employées pour semen-
ces et, s'il estofeconnu qu'il n'a pas pris toutes les précautions
voulues, sa récolte entiére sera confisquée sans compensation et
sans préjudice de 'amende ou de 'emprisonnement dont il sera
passible. '

Pour conclure, nous pouvons affirmer que le sol canadien
est, jusqu’a ce jour, exempt de cette maladie, qui, on le sait tres
bien, a défié tous les remédes opposés a ses ravages, dans certai-
nes régions a pommes de terre de '’Angleterre et d’autres pays
européens. ! - ;s
Il n'y a qu'un bien faible effort & faire pour préserver notre
sol de ce fléau si dangereux, dont les germes menacgants se
trouvent dans presque toutes les pommes de terre importées
d'Europe. 11 suffit, tout simplement, d’apporter un peu de soin
dans le choix de notre semence. La moindre négligence dans
cette affaire de détail en ce moment ol approche la saison des
semailles, causerait i peu prés sirementun mal irréparable a
notre industrie si précieuse, sans parler des millions de dollars
dont la dépense serait presque siirement nécessaire pour com-
battre, 4 Tavenir, le fléau une fois implanté chez nous.
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LA CHAUSSURE

LES CHAUSSURES BLANCHES SE VENDRONT BIEN

N

Les gros mois de ventes sont encore a venir pour les
détaillants

On a exprimé quelques craintes ces derniers temps, dans le
commerce de détail, que la demande prédite pour la chaussure
blanche ne se réalise pas aussi complétement qu'on l'espérait.
Ceci est basé en grande partie, 3 notre avis, sur les mauvaises
conditions climatériques qui ont caractérisé ce printemps.

Il faut néanmoins ne pas perdre de vue que les véritables
mois de ventes pour les chaussures b'anches, sont juin, juillet et
aoiit, et que mai et septembre ne peuvent s'attendre qu'a effec-
tuer quelques ventes.

Nous ne sommes qu’'a la veille du premier de ces mois de
ventes, le mois de juin, et nous ne voyons aucune raison pour
le marchand de s'alarmer du stock de chaussures blanches qui
garnit ses rayons. Le marchand de chapeaux de paille aurait
d’aussi bonnes raisons de s'alarmer de ses affaires dans cette
catégorie de chapeaux puisque leur saison de vente est sensible-
ment la méme que celle des chaussures blanches.

Tout, au contraire, est favorable, cette année, a une de-
mande plus considérable qu'on ne s'y attend de la part du pu-
blic pour les chaussures blanches. Les articles blancs pour véte-
ments de femmes sont plus populaires que jamais;-les costumes
de sérges blanches et tous vétements de nuances claires pour le
port de I'été seront en faveur marquée.

La publicité et les gravures de mode des principaux jour-
naux ne font que confirmer ce fait.

Les chaussures blanches ont été et sont plus largement an-
noncées ce printemps que les saisons passées, et la demande du
public y répondra, croyons-nous, si nous en jugeons par les
conditions semblables rencontrées dans les années précédentes.

Le fait que peu de robes et de chaussures blanches ont été
vues dans les rues n’est pas un criterium de ce que scront ces
articles au fort de la saison.

Jusqu'ici le temps a été contraire a ces articles, mais il ne
peut manquer de changer.

Le public n’a pas acheté aucun type de chaussures d’été;
il n’y a par conséquent rien de perdu.

Nous avertissons les détaillants cependant, s'ils ne I'ont déja
fait, de commencer leur montre et de mettre en vedette leurs
chaussures blanches immédiatement.

Ne commencez pas a abaisser vos prix sur chaussures blan-
ches avant que la saison soit grandement avancée. Soyez éner-
gique et maintenez le plcin prix qui vous donnera un profit ré-
gulier. Ne vous laissez pas envahir par une fausse appréhen-
sion, vous avez trois bons mois devant vous pour vendre les
chaussures blanches en rayons et vous y arriverez certainement

en suivant vos bonnes méthodes habituelles de vente.

AUGMENTATION DES ACHATS EN CHAUSSURES
DE STOCK

Les détaillants qui ont suivi de prés les développements
récents dans la distribution des chaussures, doivent avoir remar-
qué que l'importance des marchands de gros a augmenté et
qu'en méme temps, les manufacturiers emmagasinent des chaus-
sures en stock comme ils ne l'ont jamais fait jusqu'ici. Nous
remarquons également que beaucoup de manufacturiers ont
ajouté  leurs lignes des dénartements d’articles “en stock”
alors qu'ils n’avaient jamais pratiqué ce systéme précédemment.

Les détaillants sont plus prudents dans leurs achats

La cause de cette innovation d’ailleurs est la situation com-
pliquée du style, diie 2 la concurrence effrénée entre les manu-

facturiers pour présenter au public quelque chose qui soit d'un
style bien a part et différant totalement de ce qui: se.trouye,
dans le commerce.

Beaucoup de ces nouveautés n'ont cu fatalement qu'une
existence éphémére et furent désastreuses pour le dctmllant A
point de vue du profit.

Une grande partie du commerce de détail essaya au début
de se tenir dans le mouvement de cette production insensée de
stylesen achetant un peu de presque-tous les styles quilui étaient
proposés par les manufacturiers; mais durant ces derniéres am-
nées, I'hésitation des détaillants a faire leurs achats tot dans
la saison et leur tendance a ajourner leurs ordres e plus 1bnhge
temps possible prouva qu'une réaction s'opérait dans le détail:

Beaucoup de marchands actuellement attendent le jugement
du public avant de se charger d'un gros stock de styles.hou-
veaux. et

Pour se conformer i cette méthode d'achats tardifs, can-
cernant nombre de chaussures, méme d’un caractére .semblable,
un certain nombre de manufacturiers ont décidé de:ne pas ar-
réter le travail de leurs usines et de mettre en stoek leur pro-
duction.

Cette mise en stock des chaussures -entrainera la simplifica-
tion des styles AU

7 Ceci est un fait trés encourageant dans la solutionm du pro-
blcme des:styles, car, si les manufacturiers se voient dans I'obli-
gation de faire des chaussures d'avance pour les mettre en
stock, il est bien-certain qu’ils ne se lanceront pas dans les ex-
travagantes nouveautés, mais se cantonneront a des styles sim'’
ples et normaux. o

Cette maniére de procéder ne manquera pas d'intérét pour

It

le détaillant, car de cette fagon il pourra obtenir de .promptes

livraisons des marchandises dont il a besoin et Waura plus:ia
courir les risques d'une commande remise longtemps: - lavance

Ce systéme -entrainera un supplément de prix

Il est bien évident qu'un tel systéme entrainera un supplés
ment de prix qui devra étre -supporté par le commerce. Le ma-
nufacturier sera obligé d’augmenter le prix de ses marchandi-
ses. Reste a savoir si ce supplément compensera les ripques pré-
cédemment encourus par le détaillant; il est difficile de le dire,.
Il se produira cependant ceci, c’est que les plus gros marchands:
de chaussures prendront avantage de la situation en achetant
leurs marchandises a l'avance selon la méthode réguliéte - et
s'assureront ainsi les prix les plus bas qu'il soit possible d’ob-
tenir. b

11 faudra considérer egalement que si cette idée damdcs
“en stock” est .suivie par une grande partie des manufacturijers,
cela créera une situation nouvelle d’ot paitra un nouveau gepre
de concurrence entre les producteurs. LS ey

Par exemple, les manufacturiers qui auront, les premlers.
accepté cette idée en retireront un bénéfice immédiat; mais ceux
qui l'adopteront :aprés devrost . tmaginer -une autre forme de
concurrence plus intense pour s’assurer le commerce d,u dé-
taillant. "

Ne: croyez-vous pas que dans cette nouvelle ére dc. concur-
rence; quelques-uns des plus.gros manufacturiers serant englins;
a ‘envisdger la possibilité de détailler eux-mémes leurs propses
marchandises?

Certains d’entre eux, pourvus d’un gros cap:tal decnderonl:
peut-étre .que, puisqu'ils assument la responsabilité de tepjr .en:
stoek .d’importantes quantités de marchandises, ils peuvent gussi;
bien franchir le second pas et offrir leurs articles directemegnt
au consommateur. : o

Ce n'est 13 qu'une idée qui peut ne pas se reahser, majs il
est bon de mettre en garde le détaillant en lui fajsant préveir.
ce qui peut arriver, de facon a lui permettre de se défendre et
de sauvegarder ses droits.

i



LA PARFUMERIE MODERNE

L’alcool styrolique cristallisé

Cette nouvelle base qui a un vif succés en parfumerie, n'a
rien de commune avec l'alcool ou l'acide cinnamique comme
quelques chimistes ont paru le croire. C'est le véritable alcool
styrolique :

/OH
C6 Hs CH — CH 2 OH

alors que la formule de l'acide cinnamique cst:
C6 Hs CH = CH — COOH

et celle de I'alcool cinnamique:
C6 Hs CH = CHH — CH2 Oll

C’est donc un corps inédit et susceptible de bhoiles applica-
tions, grace a son odeur capiteuse et chaude, et @ sa t{nacité ex-
traordinaire.

Quant a l'acétate de l'alcool styrolique, il cst tres différent
comme parfum, son odeur est légere, s'allie parfaitement a celle
des linalols pour la composition des lilas, muguets, ctc.; c'est
'acétate normal de l'alcool précité, et con prix relativercnt bas
lui réserve un avenir brillant.

LE COMMERCE DE L’ALCOOL EN RUSSIE

Les statistiques concernant le commerce de I'alcool fai-
tes l'année derniére, par le gouvernemcent russe, mon-
trent qu'il s’est vendu en Russic 91,641,274 vedros de spiri-
tueux (1 vedro vaut 2.7 gallons). Cela fait une augmenta-
tion de 2,008,827 vedros par rapport a la quantité vendue
en 1910, Le revenu produit par la vente de [I'alcool déna-
turé est de 782,567,370 roubles, en augmentation sur 1910
de 20,010,141 roubles (le rouble vaut environ 53 cents).

~ Outre le commerce de détail auquel ces statistiques se rap-
portent, la Russie exporte des quantités considérables de spiri-
tueux en Orient et en Extréme-Orient. Le sol du pays fournit
des matiéres en abondance pour la production de l'alcool; dans
ces derniéres années ,on a cultivé d’énormes quantités de pom-
mes de terre dans ce but. L'année derniére, la Russie avait un
fort ,surplus de pommes de terre pour combler le manque de ce
légume dans I'Europe Occidentale. Comme les industries du pays
et du monde sont de plus en plus génées pour leur charbon ct
les réserves capricieuses de pétrole, les terres libres ot les tor-
rents venant des montagnes sont rares, seront mises de plus en
plus a contribution pour la culture des récoltes produisant de
I'alcool, comme la pomme de terre, dont I'alcool est déia appré-
cié comme source de force motrice, et auquel les ingénieurs de
I'avenir porteront beaucoup plus d’attention que maintenant.

NOUVELLES CHARTES

~ La “Gazette du Canada” publie les nouvelles chartes ac-
cordées sous le sceau du secrétaire d’Etat du Canada. Voici
celles qui ont trait aux nouvelles compagnies ayant leur
principale place d’affaires dans la province de Québec:
_ “The Sherbrooke Construction Company, Limited”;
_constructeurs généraux, ingénieurs civils et électriciens, cou-
vreurs, etc., pour continuer les affaires maintenant en opéra-
tions par “The Sherbrooke Construction Company”, i Sher-
brooke. Capital-actions, $100,000.00.
.. “Lewis Building Company, Limited”; agence et courta-
ge de biens, meubles et immeubles, et transactions finan-
.ciéres de toutes sortes, & Montréal. Capital-actions, $50,000.
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“Beresford Realty Company, Limited”; agence et courta-
ge de biens, meubles et immeubles, et transactions financié-
res de toutes sortes, a Montréal. Capital-actions, $50,000.00.

“La Compagnie Electrique des Laurentides, Limitée”;
cxploitation de pouvoirs d'eaux, et autres droits et privilé-
ges, production de I'électricité et du gaz pour la lumiére et
le chauffage, etc, a St-Lin des Laurentides. Capital-actions,
$149,0000.00.

“Hygienic Specialties, Limited”; manufacture, importa-
tion et commerce général de produits pharmaceutiques, mé-
dccines, parfums, articles de toilette et d'appareils et ac-
cessoires de chirurgie, etc, a Montréal. Capital-actions,
$50,000.00.

“Nor-Mount Recalty Company, Limited”; agence et cour-
tage de biens, meubles et immeubles, construction générale
de maisons de toute description, et transactions financiéres
de toutes sortes, a Québec. Capital-actions, $400,000.00.

“Corona Park Company, Limited”; agence et courtage
de biens, meubles et immeubles, construction de maisons et
batisses de toute dcscription,'préts d’argent, et transactions
financiéres de toutes sortes, a Montréal. Capital-actions,
$20,0c0.00.

“The Standard Advertising Company, Limited”; agence
d’annonces, imprimerie ct publication de journaux de toutes
sortes, et toutes autres opérations s'y rapportant, 3 Mont-
réal. Capital-actions, $50,000.00.

“Assets Realization Company, Limited”; agence finan-
tiére dans toutes ses branches, 3 Montréal. Capital-actions, -
$50,000.00.

“Diligent Trust Company, Limited”; agents et avocats
pour la gérance de biens, meubles, placements, collection et
préts d'argent, etc., et toutes autres transactions financiéres,
i Montréal. Capital-actions, $1,000,000.00.

“Anglo-Canadian Estates, Limited”; agence et courtage
de biens, meubles et immeubles, préts d’argent, construction
générale de résidences et batisses de toute description, et
toutes sortes de transactions financiéres, 3 Montréal. Capi-
tal-actions, $1,000,000.00. ‘

“The Chelsea Park Realty Company, Limited”; agencc
et courtage de terres, propriétés, et batisses de toutes descrip-
tions, construction générale, et location de telles propriétés.
et toutes autres transactions financiéres, a Montréal. Capi-
tal-actions, $100,000.00.

“The National Hockey Association of Canada, Limited”
Encourager, développer et améliorer les jeux de hockey, ou
autres sports et passe-temps d’hiver, exercices athlétiques.
etc., sous la direction du Club National Canadien, 3 Mont-
réal. Capital-actions, $50,000.00.

“Burland Realty Company, lexted” continuation des
affaires maintenant en opérations dans la cité de Montréal,
par MM. Benjamin Burland & John Arthur Yeomans, sous
le nom de “Burland Realty Company”, comme agence ct
courtage de biens, meubles et immeubles, et transactions fi-
nanciéres de toutes sortes, 3 Montréal. Capital-actions, $50.-
000.00.

“The Montreal House Construction Company, Limited™:
constructeurs et cntrepreneurs de batisses de toute descrip-
tion, travaux publics et privés, subdivision de terrains en lots
4 batir, et toutes sortes de transactions financiéres, 4 Mont-

réal. Capital-actions, $200,000.00.

AVIS DE DIVIDENDES

La Banque Royale du Canada, la Banque Molsons, 1a Banque

de Montréal, la Banque d'Hochelaga, la Banque de Québec, la

Banque des Marchands du Canada, donnent avis a leurs dction-
naires du paiement de leur dividende trimestriel.
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JSEEA) VEND ET RECOMNANDE

/4

I\
2 Les Produits Alimentaires
Y A / dont la Pureté est
=/ Prouvée.

Le Bulletin publi¢-annuellement par le Dépar-

tement du Revenu de I'Intérieur prouve de la maniére

la plus concluante la pureté des Confitures, Gelées,

et_Marmelades de E. D. Smith. Les conserves

€S ) )
' des Fruits entiers et du Sucre Granulé Pur: elles

i Q y, i

AN “r F X .

~ portant la marque “E. D. S.” ne contiennent que
PRESERV /

sont préparées dans la manufacture de Conserves de |

Fruits la plus vaste et la plus belle qui existe au Canada, située au

centre du Jardin Fruitier le plus considérable.

E. D. SMITH FRUIT FARMS

Winona, Ont.

MARCHANDS EN GROS:
W. H. DUNN, N. A. HILL,

MONTREAL. TORONTO.

AA

Marque de Commerce.
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Confitures de la Marque “KING”.
e Tous les marchands ont un certain nombre de

= - clientes qui demandent des confitures réellement

bonnes, mais qui ne veulent payer qu'un prix modi-

= que. Nous sommes & méme de vous offrir des mar-

chandises qui non seulement plairont 4 cette clientéle,

mais encore satisferont le gofit des personnes toujours

prétes a payer davantage. En cutre, nous pouvens
prouver que les Confitures de la Marque ““King'’ sont
¢ ' én a celles d

egales, sinon superieures, a celles de toute autre mar-

que sur le marché.

——

Ce que disent les Commercants:

Voici des extraits de quelques lettres prises au hasard, qui en disent long :

Winnipeg, 13 février 1912.

Nous avons requ des échantillons de vos confi-
tures. Ce sont de splendides marchandises,

St. Jean, N. B., 5 décembre 1911.

~——— Nous tenons vos confitures et nous
s Ml constatons qu'elles répondent 2 tout ce que
vous prétendez a leur sujet.

Toronto, 5 février.

“Splendide qualité’’

Notre maison est également le cen-
tre principal de vente des Catsups, des Sirops,
de la Lessive, Caustique, etc. :

[

RAPPELEZ-VOUS.LA"MARQUE “KING"

'LABRECQUE & PELLERIN _

MONTREAL.

»}ABREEQU[ 8 P[LliRlN J
& W )

ONTREa canAl




LE PRIX COURAN

PPRCTS VEL im:lli-i'v‘&’(-'-ﬂ\ 9

LITa€lmies
WCARSESHIE Biniby
AuT0 (DONCANNERS
Quamer
EYnn Vaicky, (Simcct)
MaPLELEAF (LEN
(10N (BOULTER)
TwiSTLE (BRIGHTON)
HrGEIAN
NIRCARA FRLIS "
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Bell Main 5141-5142, Marchands 042

Chartrand & Turgeon

Comptables et Liquidateurs
aux Faillites

55, rue St-Francois-Xavier
MONTREAL.

Au Détaillant!

MELASSE

la Mélasse Barbade “Choix” ou “Extra Fancy” des marques Da Costa, est un
modéle type de qualité.

En donnant une commande a votre marchand en gros, Insistez pour avoir la mélasse

“Extra Fancy” Da Costa
““Barbade Choix’® Da Costa

En ne vendant que la meilleure mélasse, vous augmenterez vos ventes, vos clientes se-
ront satisfaites et vous acquerrerez la réputation d’'un marchand qui ne vend que
des marchandises de haute qualité.

N’acceptez-pas une marchandise dite “toute aussi bonne.” Procurez-vous la meilleure.

En vente dans toutes les Epiceries de Gros et de Détail.

Da Costa & Co. 2 ’ Barbade.
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L’article qui procure les
plus fortes ventes.

EN VENTE PARTOUT.

J. M. DOUGLAS & CO., MONTREAL.

ACENTS CANADIENS

Maison fondée en 1857
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UNE NOUVEAUTE!
La Creme Glacée «ce-Cream)

LAURENTIA

L.’homogénéisation n'améliore pas seulement le lait, mais aussi la créme.

Les Glaces faites avec de la créme homogénéisée et pasteurisée sont plus
veloutées, plus savoureuses, plus facilement digestibles et plus saines.

Le Commerce et les familles peuvent, a tout moment, se la procurer a
La Cie Canadienne de Produits Agricoles
Tél. Bell, Main 3152. 38 Place Youville, Montréal.

Nous vendons absolument tout ce qui
concerne les diverses industries

du lait
EN PLUS NOUS SOMMES LES AGENTS POUR :
- Les Séparateurs “U.S.” “Simplex " et “‘Lanz’. | Pompes de tofftes descriptions.
Engins & Gasoline | Moulins  laver.

Materiels de Moulin & Scie.
Clavigraphes Fox

Automobiles de promenade et de charge.

Usine de réparations pour toutes machineries.

Nous sollicitons les consignations de fromage.

LA CIE DE LAITERIE ST. LAURENT

TEL. BELL. MAIN 4619 - 21-23 RUE ST-PIERRE, MONTREAL,

—————
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Epicerie en Gros

du Canada.

Fondée en 1834, notre Maison n'a jamais tenu que les

Meilleures Marchandises du Commerce d'Epicerie.

( Vous connaissez nos marques et spéciale-
- ment notre marque ‘“Quaker”. Se
fait-il rien de mieux ?

Savon fQuaker”

Savon pur—valeur réelle : ni primes, ni cadeaux.

Conserves “QUAKER”

La qualité bien connue de ces Conserves leur a valu une tres forte demande.  Appréciées a
leur mérite par le consommateur, elles se vendent rapidement. Ayez-les en stock. Nos prix sont modérés.

Notre Theée du Japon

Nous avons un Thé du Japon pour détailler a 35cts, ui satisfera vos clients les plus exi-
geants Qualité garantie. Essayez, comparez ct vous en redemandcrez.

Cafée “BEST”

Le nom indique ce qu'il est : “Le meileur”. C'est tout dire. Il vous est facile de vousen
convainere en donnant un ordre d'essai.

Poudre a Pate “QUAKER?”

Comme tout ce que nous vendons sous la marque “QUAKER”, la Poudre a Pate
“QUAKER” est d’une qualité supérieure, pouvant rivaliser avee les meilleures marque connues.

Mathewson’s Sons’ Epiciér,s et Importateurs en Gros

BOITE DE POSTE 2360.

202 rue McGill, o - - = Montreal

La plus Ancienne
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Saindoux Composé

=

Celui qui donne satisfaction

e manquez pas de vendre
notre Saindoux composé

Tous ceux qui ont vendu notre SAINDOUX COMPO-
SE sont trés satisfaits de la qualité et du prix, deux points
importants qu'il faut avoir présents a 'esprit.

Jambons et Lard Fumé

La préparation et le choix de nos VIANDES FUMEES sont tels
que ces viandes n’ont pas d’égales. Si vous désirez tenir les meilleures
qu'il y aient sur le marché, commandez les viandes de LAING. Elles
ne sont pas d'un prix plus élevé que celles d'autres marques, mais il y a
une énorme différence de qualité.

Avez-vous commandé vos

Conserves de Viandes ?

Ne tardez pas & le faire, et procurez-vous celles de LAING. Elles
sont préparées soigneusement et proprement. De la viande de bonne

qualité est seule employée et mise dans des boites & ouverture & clef
patentée.

Si vous ne recevez pas notre liste de prix, une carte postale por-
tant votre nom et votre adresse vous la procurera.

Tous nos animaux sont abattus, toutes nos viandes sont préparées
et empaquetées sous la surveillance du Gouvernement.

THE

Matthews, Laing, Limited.

RUE MILL, - - MONTREAL.
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Nous 'prqflﬁns de ce numéfo spécial pour
vous Introdulre notre nouvelle marque.

o hES
Cigarettes Turques

NIZAM

 IMPERIAL TOBAC

Dans chaque paquet de ces cigarettes, il y a un pavillon en satin ; des coussins, des centres de table, etc., peuvent
&tre faits avec ces pavillons des diffg:e'nta nations. Les paquets contiennent aussi un coupon, et:avec. 25 de ces’coupons,
le consommateur a-droit 3 un large pavillon *“‘Union Jm" grandeur 4% x 6)4 pouces, Ceci servira  populariser ees
cigarettes et leur excellente qualitg vous assurera des ventes continuelles. .

_ Les cigarettes Typgues ‘‘NIZAM' ui sont empaquetées en boites de fer-blanc contenant 10 cigarettes se détaillent
4 150. la boite, bouts unis,

Prix aux détailleurs :

$12.00 le mille.

En boites de carton de 250 ocigarettes.

Montréal, Cpn. :

CO Co. of Canada Limited.
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Ligne qui Rapporte des Profits

RASPBERRY

tout le long de I'’Année

Voici la raison pour laquelle les produits “STERLING™ ont une vente aussi énorme
tout le long de I'année, et la raison pour laquelle chaque marchand qui a tenu notre
ligne a renouvelé souvent ses commandes.

La raison peut étre attribuée a la qualité et a la saveur distinctes des arti-

cles “STERLING"”: Il peut y avoir beaucoup de produits similaires NUS

dans la méme ligne, mais on ne peut pas leur donner cette saveur
agréable, délicieuse qui a fait des Pickles, Sauces, Condiments,

RELGe
il

LIMONADE
ORANGEADE

VINAIGRE FRAMBOISE
LIME JUICE

PICKLES DOUX,
PICKLES MELANGES,
CATSUP,

SAUCES ET CONDIMENTS.

— THE
CONFITURES, MARMELADE, g iR T. A- LYTLE CO-

FRUITS ECRASES,
i LIMITED.

et FOURNITURES pour FONTAINES,
"ﬂ.—_‘ Sterling Road, - Toronto.

etc., de la Marque “STERLING" le stock réellement pro-
fitable toute |'année durant. Avec les Produits de la [SSENG[S
Marque “STERLING" dans votre magasin, vous

stimulez les ventes.

Sont de qualité su-
périeure, tant par la

PROCUREZ - VOUS - EN  UN alicee prediicre

que par le procédé
STOCK ET CONSTA. de manufacture.
Vous ne faites pas
d'erreur en recom-
mandant les Essen-
ces ‘“‘Sterling”’ a vos
clientes les plus dif-
ficiles.

GELEES et
ESSENCES.
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‘ S OAP

T~ e
par 5 caisses - $4.15 la caisse

avec 20 morceaux gratuits de Naptha.

par 10 caisses - $4.05 la caisse
avec 40 morceaux gratuits de Naptha.

par 25 caisses - $4.05 la caisse
avec 150 morceaux gratuits de Naptha.

LIVRAISON FRANCO

30 jours net. Comptant 1

Assortis ou autrement

e ’-"//’ s W/Z’f/ 2z aﬂ// /’ ':ff,;':"l:f;;

SN AS SUNANATL ANTNOTD™HL

-
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quahite v

{
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St

Dites a vos clients que
“QUICK-NAPTHA" peut
aussi bien servir pour tous
besoins avec eau froide,
chaude ou bouillante

comme préféré.

i du public depuis 2o anss Ta

Cerdenmment ponr quelque chose
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'omlmon Chlcle Co., um

TELEPHONE 3689

GOMME A MACHER DE QﬁUALlTE

LONDON;

Nous lettons_m le mrcié lassortiment de Gommes & Macker de
Haute Qualité, le plus considérable qui existe au Canada, Ce sont des
articles qui se vendent facilement et qui vous intéresseat,

NOUS GARANTISSONS QUE NOS GOMMES NE S'EMIETTENT PAS et
ne PERDENT pas lour SAVEUR DELICIEUSE qui dure toujours.

#=  Un Dollar Gratuit
DAY Y, 7 N 6O ONE DOTEOF CONAE “IRUEEAT" 1 10 P

Si vous envoyez sur cette feuille, une commande d'au moins 10 boites.
de gomme d'une quelconque des mu‘qgu inscrites ci-dessous.

Commando: la marque et les aromes qni vops convionnont.

J'-hih;utzmchnix_ﬁ_dsmnol votre ordre & votre fournisseur ou- Ccriu: R

& nous-mémes en m.nﬁonmnt son nom.

=

CANADA.

zzzzz

* Adresse pour Cablogramms “TRUHART"

-------------

2 pouric. .

Norﬁ :
Rue et No.
Ville ———— oo R
Marchand en Gros pzu;q' ,I";f/)s., “1 /:/u =
Expédition via e ——— & =
No. de bts :
; Prix d
T e oaies arques, Aromes Prix Ve:tee
GOMME ll PP NE IRIJE H[IRI M L Aromes
ROMES : U YRUE HEART PEPSIN ASSORTIS 85c. $1.00
S e e T e 20 paquets de 5C.  .ieceeieieecaaiees
Spearmint ,/ . Orange Sanguine . g e o T e
Peppermint FTREEHESO - ;e awmiwn v 0w T e T S e mptese'
Winhra_r«n . : Vanille = ciessenenene o dieeeeseensiescens
i Gid U TRUE HEART NU.CHUS  ASSORTIS . S$1.10  $2.70
NU-GHUS TRUE HEART ............ lered met. - Lana i
e B e - ussieebisss Ou 40 livres de Scpar’  ..................
Délic;eusg Gomme a ]a Pepsme ,,,,,,,,,,,, cartonnage. = ..................
Enduite de Sucre Candi. T RO el Koo
,gpeﬁmmt A : Gomme True Heart  .................. $1.00 $2.00
Peppermint ¢ F,::;;;,, ............ Pearley Wl:lt:l Dental
Wintergreen Pamplemousse fpyaie vnta=g : 40 PATACS eS¢
Orange Sanguine Péche American Beauty Pepsin Spearmint 45c¢. $1.00
Réglisse - Pourla Toux = ........c.e. 20 paquets de sc. P rmint
‘Vanille - Menthol AR S s w ntefssr::;um
. A o s ey B rue Hear ara Frult -
Cityon Cloude Giroffe - = - 27000001 ‘ 36 paquets de 5c. Ré ll%:e '
ll:_im_- Cerise A B : Auonﬂs 90c. $1.80
raise \ i eeimeesanen: s
PN SRR L S L T e s ed i ilNDlAN' H!AD ASSORTIS 60¢. $1.086
: 105 paquets de 1 c. : .
==Niagara Fruit True Heart =~ =~ :v:nomc MACHINE GUM  ASSORTIS 880c.  $1.00
ngarq.oﬁrelptm{ggguﬂeﬂt ............ S Tait FwurT e Son 3198

DONNEZ UNE COMMANDE A VOTRE MARGHAID EN GBOS 0U SIL NE PEUT PAS VOUS EN FOURNIR, ENVOYEI-
~ NOUS SON NOMET IL VOUS EN EXPEDIERA PHOMPTEMENT DEMANDEZ I.A I.ISTE DES PRIMES. TOUTES UTILES
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MPERIAL BANK OF CANADA

Compte-rendu de la 37¢éme Assemblée Générale Annuelle des
Actionnaires, tenue dans Pédifice de la Banque a
Toronto, le Mercredi, 22 Mai 1912.

La trente-septi¢me assemblée générale annuelle de I'lmpérial
Bank of Canada fut tenue conform¢ment aux dispositions de la
charte, dans 1'édifice de 1a Banque, le 22 mai, 1912.

RAPPORT
Les directeurs ont le vif plaisir de soumettre aux actionnaires
le trente-septi¢me Rapport Aunuel ¢t le Bilan tles affaires de la
Banque au 30 avril 1912, ¢en méme temps que le compte de Profits
et Pertes, faisant voir le résultat des opérations de la Banque pour
1'année prenant fin ceé méme jour.

Les profits nets de la Banpue, apiés avoir entiérement pourvu
3 toutes dettes mauvaises et douteuses, 4 1'intérét sur billets non
échus sous acompte, et au paiement de toutes taxes provinciales
ou autres, se montent 4 $1,004.340.23, somme a laquelle s’ajoute ce
qui fut regu comme prime sur le nouveau stock (émission 1910) et
se montant a $230,440.75, formant un total de §1,234,780.98, qui fut
réparti comme suit :
(a) Des Dividendes ont été payés au taux de 127
par année, au montant de ....... ........... § 712,349.22
(b) 11 fut payé au personnel, comme bonus spécial
en souvenir du couronnement de Sa Majesté le

roi Georges V.. .. ...... 33,802 50
(c) Porté au crédit du fonds de pension et garantie

desemployés............ ............. e 7,500,00
(d) Don fait aux victimes d’incendie dars 1'Onta-

TIO-NOTA . i is 65w s 53585 sommn ¢ 56 5 ouoms {,000.00
(e) Porté au crédit des édifices et ameublements

dela Banque ................ ... 60,026 26
(f)  Porté au crédit du fonds de Réserve la balance

de primes regue sur le nouveau capital-actions

(émission 1910) . .....vvuvenii it 230,440 75
(g) Augmentation du compte de Profits et Pertes.. 189,662.25

£1,234,780.98

De nouvelles succursales ont été ouvertes au cours de 1'année
aux places suivantes :

Dans Ontario, a4 Windsor, Thorold ; rues Dundas et Bloor,
Toronto : rue Queen et Avenue Roncesvalles, Toronto, etd Tim-
mins, daus le district de Porcupine.

A Qu:bec, dans St Roch, et sur le bou'evard St-Laurent,
Montréal.

Dans le Manitoba, a3 Winnipeg. avenue Portage.

. Dans I'Alberta, & Medicine Hat, Rocky Mountain House et
Millet,

Dans la Colombie Anglaise, & Invermere (dansle district de
Windermere), et rue Main et Cordova, Vancouver,

La succursale de Moyie, C. A., a été fermée.

Le nouveau capital-actions émis aux actionnaires en 1910 avant
€t€ pris et payé on a cru bon, durant 'année, de lancer une noa-
velle émission de capital, non encore souscrite, La banque doit ¢tre
préte 4 prendre sa large part, de temps 4 autres, du progiés tou-
Jours croissant du Canada.

Vous serez appelés 4 contribuer au Fonds de Pension de la
banque, 2 méme le compte des Profits et Pertes, pour une somme

additionnelle de §20,coe. V'os directeurs ont pu jusqu'ici, & méme
ie montant qu'ils ont  cette fin, venir en aide aux employés digne
que I'iye ou la mauvaise santé force 4 s¢ retircr du service, mais
1l faut compter sur I'avgmentation du perscnnel <t pourvoir, par
suite, a de nouvelles demandes inévitables,

I.e bureau-chef et les succursales ont ¢t¢ soigneusement ins-
pectés, durant I'année, et il fait plaisir & vos directeurs de se dire
Zatisfhits du z¢le et de la fagon dont le personnel s'acquitte de ses

evoirs.

L.e tout respectueusement soumis.

30 AVRIL 19812
COMPTE DES PROFITS ET PERTES

Dividende Nos 84,
85,86, 87, payable
trimestriellement
pour douze mois,
a 12 p.c. par an-
€6y =  weewe $.712,349.22
Bonus du couronne-
ment au personnel
Contribution an-
nuelle au Fonds
de Pension et de
Garantie des Em-
ployés .. . ....
Transféré au Fonds
de Réserve ......
Déduction de la va-

Balance af crédit du
compte le 30 avril
1911, reportée ....§ 833,125.63
Profits des douze
mois écoulés le 30
avril 1912, déduc-
tion faite du cofit
33.802.50 del'administration
et de l'intérét da
aux dépositaires et
en prévision des
dettes mauvaises et
7,500.00 douteuses snr les
billets escomptés . 1,004,340.23
230,440.75 Prime regue du nou-
veau capital-ac-

leur des édifices tions ............ 230,440.75.
de la banque et
du mobilier. ..... 60,026.26
Don aux victimes de
I'incendie dans le ;
Nord de i'Ontario 1,000.00
Balance du compte
reportée......... 1,022,787.88
$2,067,906.61 $2.067,906.61

FONDS DE RESERVE
Balance au crédit du compte, au 3o avril 1911, ... ... $5,769,559.25
Prime regue sur le nouveau capital-actions  ........ 230,440 75

$6,000,000.00

D. R. WILKIE,
Gérant-Général,
Trente-septiéme bilan annuel--30 avril 1912
PASSIF
Billets de la Banque en circulation................ § 5,203,642.00
Dépots ne rapportant pas d'intérét. . $11,056,740.44
Dépdts rapportant intérét [y compris
I'intérét accumulé 4 date]...... 43,931,238.92

54,987.979.36
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DépoOts par d'autres banques en
Canada.. «cwwy sy smusis v s s ¢ mese TR

Total du passif envers le public. .. ... ..... . ..... $60,410,231.75

Capital-actions [payé].. ......... R B et 6,000,000.00
Fonds de réserve ............ ...... $6,000,000 00
Dividende No 87 [payable le ler mai
1912] pour trimestre au taux de
12% parannée ..... .... S s 180,000 00
Rabais sur effets escomptés. ...... .. 138,648.25
Balance du compte de Profits et
pertesreportée ................ 1,022,787.88
* — —  7,341,436.13
$73 751,667.88
ACTIF
Espéces, or et argent ............ .. $ 1,562,879 16
Billets du Gouvernement du Domi-
DAON ;. s s avensis s s s oo veee.... 10,795,326.50

———— $12,358,205 66
Dépdt au Gouvernement du Dominion pour la

garantie des billets en circulation. ..........., 249,055.03
Billets et chéques sur autres banques.............. 3,523,469.51
Balance due par d'autres banques du Canada. ...... 932,792.73
Balance due par agents dans le Royaume-Uni ..... 1,798,049.35
Balance due par agents dans les pays étrangers .... 2,719,333 33

$21,490,915.61
Valeurs garanties des Gouvernements

du Dominion et provinciaux.... $§ 517,914 99
Préts aux Gouvernements provin-
claux. ..... cieeiiieiiiienine 168,159 61

Valeurs municipales canadiennes
garanties, et autres valeurs ga-
ranties, anglaises, étrangéres ou ) S

coloniales, autres que les valeurs

canadiennes...... ........ou.in 4,343,907.73
Ohligations, débentures et actions de
chemins de fer et autres.... ... . 737,358.43
—————  5,767,340.76
Préts A vue ou & bréve échéance sur actions et obli-
gations au Canada. ..... o R 88 § e 3,277,814.21
Préts 4 vue ou & bréve échéance sur actions et obli-
gations ailleurs qu'au Canada....... .......... 1,001,378 11
$31,537,448 69
Autres préts courants, escomptes et avances. .. .. 40,171,085.13
Dettes passées dues [pertes compensées] .......... 47,565 85
Propriétés immobiliéres [autres que les édifices de
laBanque] ....ooneoiieiionns traeniies canaie 79,451.22
Hypothéques sur propriétés immobiliéres vendues
par la Banque..... 200 0oe00 4 s R s R e 94,186.49
Edifices de 1a Banque, y compris les coffres-forts,
vofiites et aneublements de bureaux, au burcau
central et aux succursales ...l 1,802,000.00
Autres actifs, non compris ci-dessus. .............. 21,930.50

_$73,751,667.88

D. R. WILKIE,
Gérant-Général.

LE PRESIDENT: Messieurs,—]'éprouve un grand plaisir
a proposer l'adoption du rapport. '

RAPPORT ANNUEL

Les profits de l'année représentent un pourcentage de 16.93
comparativement a 15.18 pour l'année 1911 et a 14.05 pour I9I0.
Le gain total en dépots et en circulation a été de $51.052,453 a
$60,631,738. De l'autre coté, 'actif liquidé est de $31,537,448, com-
parativement a $28,315,850. Les autres prets courants, escomptes
et avances s'élévent a $40,171,085 ,comparativement a $33,571,232.
Ces chiffres indiquent une progression trés satisfaisante et sont
la preuve du choix judicieux des affaires et de la prospérité qui
régne parmi nos clients.

NOUVEAU CAPITAL

Le rapport fait allusion a une autre émission possible des
actions autorisées mais non encore souscrites. 1l n’eut pas été
sage de mettre une nouvelle émission d'actions sur le marché
avant I'absorption entiére de celle de 1910; mais cette condition
<tant remplie, les directeurs se croient justifiables de songer a
‘¢mettre un capital additionnel de $1,000,000, payable dans les
prochains dix-huit mois, ce qui permettra aux actionnaires de
rencontrer leurs obligations a chaque appel.

Durant I'annce écoulée, vu les amendements apportés a la loi
des vanques, concernant ja restriction de la crcwmanon des bil-
lets au cmire du capital, nous avons du empioyer beaucoup de
Lilets du gouvernement et des autres banques, car notre circu-
tation atteignait presque la himite legale. L'ettet de cette restric-
tion, layuene est assez arbitraire peut, jusqua un certain point,
clre surmonte sl nNous NOUs prevalons des dispositrons_de 1a lot
par lesquelles nous pouvons ajouter a notre nouveau capital
payé aans les limites de 1a prudence. Nous croyons quil est plus
sage ae nous prevaloir des dispositions de 1a présente lai en
augmentant notre capital piutot que d'attendre une mettteure dis-
posttion_de la lo.

LES ACTIONNAIRES

Nous comptons maintenant 1,470 actionnaires, contre 1,392
en 1911. C'est une augmentation remarquable qui, tout en don-
nant du champ a notre intluence, donne une plus gtande stabilite
a nos actions au point de vue du marché.

LE PERSONNEL

Notre personnel se compose actuellement de 818 employés,
comparativement a 691 en I1911. Le bonus “Coronation” qui
leur a été distribué a été recu avec beaucoup de satisfaction et
je suis certain qu'il rencontrera votre approbation.

NOUVELLES SUCCURSALES

Il ne nous a pas été possible de répondre a toutes les de-
mandes que nous avons regues relativement a l'ouverture de
succursales de notre banque, et nous avons di nous contenter
de celles qui sont mentionnées dans le rapport. En augmentant
le nombre de nos succursales, nous n’avons pas seulement d con- |
sidérer la question du nombre de nos employés disponibles ca-
pables, mais il nous faut aussi user de prudence pour ne pas
rompre nos lignes de communications,—nos routes commer-
ciales. Nous avons maintenant, y comnpris nos sous-agences, 120
bureaux comparativement a 107 en 19il.

NOS IMMEUBLES

Durant I'année écoulée, nous avons dépensé sur les immeu-
bles de la banque une somme de $260,026.26 et, des profits de
I'année, nous avons, comme établi ailleurs, porté une somme de
$60,020.26 en déduction de ce compte. Je crois que, en faisant
une ¢valuation sérieuse de nos immeubles, nous trouverons que
nous avons pourvu suffisamment a toute dépréciation possible
de leur valeur et que nous avons porté le compte a un chiffre
facilement réalisable par la vente des propriétés meéme pour
d'autres fins que celles des affaires de banque.

RENOUVELLEMENT DES CHARTES DE BANQUES

L.a revue décennale et le renouvellement des chartes des
banques ont di étre remis a la prochaine session du Parlement
pour des raisons qui vous sont familiéres. Les chartes actuelles
ont (té prolongées jusqu'au rIer juillet 1913, date avant laquelle
le Parlement aura certainement eu le temps de faire la révision
des réglements et de disposer de l'extension des chartes. 1l est
peut-¢tre heureux qu'un délai de trois ans ait été apporté pour
faire cette révision des reglements. Depuis cette époque, plu-
sieurs points défectueux ont été découverts, ce qui est d'une
grande importance, car plusieurs abus auxquels on n'avait pas
méme pensé la derniére fois que la loi fut amendée, ont ¢té
découverts et ressentis. Nous avons aussi eu le temps de penser
sérieusement aux suggestions qui ont été faites touchant l'audi-
tion et l'inspection des banques. La suggestion que le Gouverne-
ment devrait prendre sous ses charges, I'inspection des banques
n'a pas encore été séricusement considérée par le Gouvernement,
reconnaissant sans doute les difficultés sinon l'impossibilité de
I'établissement d'un systéme qui serait irréprochable, et qui n’em-
barrasserait pas le Gouvernement lui-méme. On a aussi suggéré
I'i"dée que cette tache soit confié¢e a 1’Association des Ban-
cuiers. Cette inspection ne pourrait pas étre entreprise plus
convenablement par [I’Association que par le Gouvernement.
D'un ¢>té on pourrait exagérer son importance et ca valeur
tandis que d’un autre coté il ne serait pas raisonnable de tenir
I"Association responsable de la solvabilité et de I'honorabilité
de ses membres.

Bien plus, toute banaue, dans ces conditions, qui se prépa-
rerait a se retirer des affaires ou a en augmenter I'importance,
avec les mergers et les amalgamations en résultant, toujours en
compétition avec les autres, ne pourrait étre forcée de faire faire
la révision de ses transactions et de ses livres par des officiers
nommés par ses rivales dans le méme commerce. On peut se




LE PRIX COURANT S

figurer assez facilement ce qui se produirait mc¢me dans une
institution partaitement solvable dans le cas ou ses transactions
seraient revisées par une autre banque plus puissante qui en
désirerait l'amalgamation et qui ferait partie de la meme asso-
cation et qui y aurait une intluence plus grande. Les intorma-
tions m¢me, données aux directeurs, pourraient Ccertainement
d'un seul coup dctruire l'existence de sor*autonomie. Les mer-
gers pourraient meme donner le controle de I'Association a
quelques particuliers. Ne serait-il pas preférable plutot que d'etre
a la mera1 de quelques inspecteurs nommeés par vos rivaux, avoir
lerapport d’'un certain nombre d'inspecteurset auditeurs
nommeés par vous et qui seraient réélus a votre gré?

LE DEVELOPPEMENT DES BANQUES

Durant les derniers douze mois se terminant le 30 avril
1912 le capital payé de toutes les banques reunies, s'est cleve de
$100,000,000 a $112,038,000. Les fonds de réserves, de $85.000,000
2 $100,038,000. La circulation de $83,000.000 a $03.143.000 (avec
un maximum pour I'année de $106,260,000.) Les depots publics
au Canada, de $837,000,000 a $960,000,000. l.es dépots en dehors
du Canada, de $69,000,000 a $85,000,000. Les obiigations genéra-
les, de $1.046,000,000 a $1,211,000,000. En 1911 il v avait 2,433
succursales de banques au Canada et ce nombre a ¢t¢ maintenant
augmenté de 206. Les comptes de propriétés des banques ont
augmenté de $27,000,000 a $34,000,000. l.es recettes totales de
toutes les banques le 30 avril 1912, se chiffraient a $1.430.000,000,
desquels, les préts courants faits aux industries minicres, fo-
resticres et autres industries générales ont (té portes de $10.-
000,000 a $833,000,000. LLa déclaration que j'ai faite a notre der-
niére réunion genérale annuelle, que le montant total deposé
dans les banau; du Canada par !¢ peuple canadien, (moins une
partie de la rescrve), est de nouveaa pcte au public du Canada
par les hamques ~canadiennes, tiemt ¢ncore bon -

RESERVES EN OR

Des plaintes ont été faites récemment, par l'intermediaire
des journaux, que des réserves d'or ¢normes, anormales avarent
¢té faites par le Receveur General, pour le compte des DBanques
a charte. 11 doit y avoir quelque malentendu au sujet de For
gardé dans le Tresor du Domunion. Il n'y a pas d'or garde par
les Banques a charte, mais ce a quoi on fait allusion, sans doute,
c'est 4 'accumulation d'or en garantic des bil'ets du Dominion
qu sont dans les mains des banques. Ces billets sont gardes
comme partie de la reserve-especes des Banques. Le montam
total des billets du Dominion gardes par les banques, a la date
du 30 avril, était de $96,188,455. Le total des deépots en hanque
dans le Canada, & ce jour, ¢ait de $)00,735.531, ¢t en plus il ¥
avait une garantie pour les billets en circulation, du montant de
$05,145,371. 1l ne semble pas que les billets du Dominion dans
les mains des banques fussent d'un montant excessif, ou en pro-
portion trop élevée avec les passifs quiils garantissent 11 est
vrai que les banques tenaient aussi en mains des especes, or et
argent, au montant d’environ $37.000,000; mais une partie consi-
dérable de ce montant était évidemment garde cen dchnn en
garantie des valeurs étrangéres. Mais meme en considérant le
total comme réalisable au Canada, les réserves totales en espe-
ces, de $133,000,000, ne représentent qu'environ 13 p.c. du passi
total des banques. Comme la tendance des banques canadiennes,
dans le passé ,était de ne pas garder de réserves en especes sufii-
santes, il est a regretter que 'effort pour amcliorer ces condi-
tions et renforcer les réserves soit découragé et critique severe-
‘ment. Nous avons un intérét tout particulier dans cette dis-
cussion, car nos propres réserves en especes representent pres-
que 22 p.c. de nos obligations envers le public. Dans ces der-
niéres années, le couvernement a réduit le montant en or quil
est obligé de garder en garantie des billets du Dominion, a 25
pc. jusqu'a $30,000,000; et au-deld de ce montant, les réserves
doivent (galer les émissions, dollar pour dollar. Clest une ques-
tion discutable de savoir si le moment n'est pas arrivé ou le
gouvernement ne pourrait pas en toute sgrctc augmenter le
chiffre des obligations des banques pour billets pour lesquels
une réserve de 25% ou peut-étre 3507 serait considérce comme
suffisante.

HOTEL DES MONNAIES DE SA MAJESTE

1.'achévement de la succursale de I'Hotel des. Monn;}ws de
Sa Majesté, 2 Ottawa, et 'émission de monnaies d or et d'argent
‘est un incident dans V'histoire de la Pui.ﬁsance qui ne devrait
pas passer inaperqu. Le coft total de I'édifice et de I'outillage,
¥ compris la raffinerie. est de $540,000, une bagatelle en compen-
sation de la satisfaction obtenue de pouvoir frapper ici nos
Propres monnaies. Le Dr Bonnar et ses assistants méritent des
‘€loges pour cette frappe. Je peux vous en montrer quelnues

cchantillons. Les nouvelles picces canadiennes de dix et cing
dollars, sont des merveilles de beauté et d'exécution, tandis
que la téte du “souverain” ressemblant en tout point a celle de
la monnaic frappée a Londres, a une apparence plus attrayante.
Les monnaies  d'argent sont dignes d'étre admirées. Nous
n‘avons plus besoin de compter sur un gouvernement étranger
pour la circulation de l'or. Avec le profit énorme que réalisera
le gouvernement dans la frappe de la monnaie d’argent, il y a
pour celui-ci une raison de continuer a encourager la “déporta-
tion” des monnaies étrangéres de ce metal. 11 y a peu d'élé-
ments qui contribuent plus a ¢établir un  sentiment national
quune frappe de monnaie nationale. Dans tous les pays impor-
tants, et meme moins importants que le Canada, tels que 1'Argen-
tine, le Chili, la Perse, la Suisse, cte, on a des Hotels de Mon-
naie. Tous ces pays ont trouve désirable et profitable, directe-
ment ou indirectement, d'encourager sur leur territoire la frappe
de leur monnaie.

RECOLTES

~ Nous recevons dautorités recommandables de 'Ouest, 1'in-
formation qu'on a ensemence dans les trots provinces de la
prairie 10,350,000 acres contre 10,000,000 d'acres en 1911, Sans
rautomne desagreable, on aurait ensemencé un plus grand nom-
bre d'acres. La recolte dans ces trors provincees, en 1911, a rap-
porte $229,323,000 en comparaison de $145,000,000 en 19lo. Ce
chittre aurait cte plus eleve sans la temperature abominable au
temps de la moisson. Plusicurs milhons de boisscaux de blé
ont subt avant et apres la morsson, des dommages par cause
de la temperature, et la moisson de plusieurs mitiions de bots-
seaux n'a pu se tarre avant 'mver. D'un autre cote, la hausse
des prix apres ia termeture de la navigation, a compense large-
ment les pertes subtes durant la mauvaise saison de la moisson.
tFno1g11, 1a-superticie des champs ensemericés dans tout le Ca-
nada ctait de 32,833,074 acres, la valeur des récoltes de $505,-
711,000, comparces a 32,711,002 acres ensemenceés en 1010 et
une evaluation de $307,1835,000.

La production moyenne du bl¢ par acre, dans les provinces
de T'Ouest en 1910, 1a cte que de 15 minots contre 20.03
minots en I9Il.

LES MANUFACTURES

De toutes parts nous viennent les rapports les plus satisfai-
sants sur la condition des industries manufacturieres. Plusieurs
manufactures font du travail supplementaire — et, de fait, cha-
que rapport qui nous parvient est tres encourageant.  lexpor-
tation des produits manufacturés augmente, et, avec l'accroisse-
ment des chemins de fer, 'amélioraton des ports et 'ouverture
de nouveaux marches, nos manufacturiers seront bhientot en me-
sure d'accorder, au consommateur canadien, une reduction sur
les produits manufacturés. Je dois, cependant, faire une excep-
tion, en parlant de la prospenité des manufacturiers. Les com-
mergants de hots, particulierement en Colombie-Anglaise, ont cu
a souffrir de la concurrence des Américains qui voyaient leur
hots entrer 1ct en franchise, quand des droits auraient di ¢tre
exiges. Mais remede a éte déja porté a cet ¢tat de choses deé-
plorable, ct, avec I'annonce d'une récolte abondante et d'une im-
migration considérable, nos commergants de bois peuvent, cux
aussi, compter sur une saisen prospere. La valeur totale du bois
américain import¢ au Canada et exempt de tous droits, sest
montée pour les douze mois se terminant le 31 mars dernier, a
§11,007.033, sur ce montant $3,000,000 étzicnt en compétition di-
recte avec les produits de nos propres moulins. Nous devons
ajouter a ce montant, I'importation du hois manufacturé et qui
s'est montle a $2.431,127.

CANAL DE PANAMA

I'on parle constamment dans 'ouest, des bhénéfices qu'on
retirera de Touverture du canal de Panama. Déja des consigna-
tions considerables de la Colombie-Anglaise et de I'Alberta ont
et¢ expédices en Grande- Bretagne par mer de Vancouver, a
Salina-Cruz, puis par le chemin de fer Tehuantepec et le golfe
du Mexique. T1 est difficile de prédire quel sera I'effet sur nos
provinces de I'ouest des bas taux de transport entre Vancouver
ct Liverpool, avec la navigation durant toute I'année.

POPULATION

]

[.'émigration constante de la meére-patrie, de I'Eurone et des
Etats-Unis au Canada, continue et augmente. Pour I'année se
terminant le 31 mars 1011, le nombre des nouvelles arrivées ¢tait
de 311.061. Les nouvelles arrivées en 19012 4 la méme date sont
de 231.227, 1387121 viennent des iles britanniques, 133,710 des
Frats-Unis, 82,406 du continent européen. Tl est surprenant de
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voir le grand nombre de colons qui ont été attirés par les terres
a culture et le chmat salubre de la Colombie- ’\nglalsc mais les
immigrants ont aussi les yeux sur l'Alberta, la Saskatchewan
et le Manitoba ct y recherchent le bonheur du foyer. La popuia-
tion totale des quatre provinces de I'Ouest, y wmprls la Colom-
bie-Anglaise, d'aprés le recensement de 1912, qui ne represente,
croit-on, que 9o p.c, de la popul:mon réelle d'alors, était de 1,-
741,000 ;celle des Provinces Maritimes, 940,000; Québec, 2,002,-
000; Ontano 2,523,000. Nous ne voyons pas d'un mauvais oeil
I'influence grandissante du Great West dans les conseils de l'ad-
ministration politique du Dominion. Ayant l'un pour l'autre une
considération loyale, 'Est et I'Ouest grandiront I'un et l'autre en
une honnéte et harmonieuse émulation.

Le systéme des Banques au Canada, a plus contribué, a l'ex-
ception peut-¢tre des chemins de fer, au développement de
l'ouest que toute autre influence; et nous voyons aujourd’hui que
des 1,453 succursales des neuf principales maisons’ de Banque
faisant affaires au Canada, 682 sont a l'ouest et 771 a l'est dc
Kenora.

Toute autre restriction des pouvoirs des Banques de faire
circuler leurs propres billets serait suivie de la fermeture de
nombreuses succursales et nuirait beaucoup pour Ic moins au
développement du Great West.

CONSTRUCTION DE CHEMINS DE FER

Le réseau des chemins de fer continue de s'étendre d'une
maniere merveilleuse. Le nombre de milles de chemins de fer
construits durant l'année terminée le 30 juin 1911 fut de 669,
dont soixante-dix pour cent sont dans les Provinces de 1'Ouest.
Le nombre de milles de chemin de fer en opération au Canada
au 30 juin de 'année derniére, était de 23,400, auxquels il faut
ajouter environ 1,600 milles qui sont actuellement en opération,
mais non officiellement reconnus comme tels. Ces résultats,
nous les devons- d'abord, a la politique peut-étre trop géncreuse

- des gouvernements du Dominion et des Provinces, em matiére de

sybvention, mais il ne nous faut pas oublier le fait que nous de-
vons, en une grande mesure, le capital qui sert a dé¢velopper nos
ressources, a notre crédit dans la Mére-Patrie. Nous ne devons
pas abuser de ce crédit, et, bien que certaines gens disent que
la transmigration du capital résulte de la perspicacité et de la
confiance du capitaliste, cette confiance elle-méme, vient surtout
de ce sentiment d'affection d'une mere pour son enfant. Ne I'ou-
blions pas.
MINES

Le rendement des Mines d'argent de Cobalt pour l'année
10911 fut évalué a $16,500,000, comparé a $14,500,000, en 1910. La
valeur totale du rendement des mines de Cobalt a la fin de 'an-
née derniére est évaluée a $64.800.000. L'exploitation du District
de Cobalt a amené¢ la découverte du District de Porcupine, et de
cette source, croit-on, l'on tirera des millions d'or durant cette

BOURSE DE MONTREAL

Montréal, 30 mai 1912

Une vive avance du Canadian Pacific, de nouveaux re-
cords pour le Rio et le Sao Paulo et une relative lourdeur
du Richelicu furent les faits marquants du marché pendant
les premiers jours de cette semaine, Les affaires furent plus
nombreuses que les jours précédents et cette augmentation
d’activité fut accompagnée d’'une tenue générale qui contras-
tait avec la tendance de réaction notée aux réunions précé-
dentes. A la fermeture de mercredi on pouvait enregistrer
quelques gains et les pertes remarquées, a part une ou deux
exceptions, s¢ confinaient a de petites fractions,

Le superbe établissement des recettes d'avril, combiné
probablement avec l'annonce dans quelques jours d'un ex-
dividende de 22 p.c. affermit la position du Canadian Paci-
fic sur le marché de Londres et Berlin se montra un des plus
forts acheteurs. L'ouverture ici, se fit a 267 avec un gain
de 234 et bien qu'on fut indécis sur la note de la Bourse de
New-York, les ventes furent actives et le prix s'éleva jus-
qu'a 267%. La moyenne des opérations de la journée donna
une avance de 2)% points.

Le Rio également.bien coté & Londres ouvrit ici avec
une avance d'un point 4 135% et au cours de la réunion
avanga encore d'un point. La derni¢re vente se fit presque
au taux le plus élevé, donnant un gain total de 2 points.

Le Sao Paulo sur une vente de seulement 150 parts, sau-
ta de 23834 (taux de la derniére vente sur le marché local)
A 2433 dans la matinée de mercredi et 3 246 dans l'aprés-

année. Nulle part les bons chemins ne sout aussi nécessaires que
dans le district agricole de 1'Ontario-Nord, et il fait plaisir de
constater que de grandes sommes d’argent, pas moins de $5,000,-
000 du Trésor Provincial d'Ontario seulement, seront dépensées
dans toute la Province, établissant de meilleurs rapports sociaux
et d'affaires entre les habitants, un accés plus rapide, plus facile
et moins dispendieux aux marchés, aux chemins de fer et com-
munications de bateaux. )

EXPORTATIONS ET IMPORTATIONS

Le total des exportations de marchandises et produits agri-
coles, en 1911 ,s'est élevé a $290,000,000, contre un total d'im-
portations de $462,000,000. Le reste du commerce comprend les
sommes énormcs apportées au pays par les immigrants et les
emprunts faits a I'étranger pour chemins de fer, travaux muni-
cipaux, fabrication, bois de charpente et autres entreprises.

SPECULATION IMMOBILIERE

L'augmentation des prix de la propriété de ville, sans ¢gard
aux provinces, est alarmante. Du Pacifique a I'Atlantique, les
prix ont augmenté de 200%, 300%, 4000/0 et jusqu'a 300 0/0.
On a réalis¢ des profits énormes et on a pris de trés grandes
obligations. Comment et quand finira I'augmentation de la va-
leur? On ne saurait le dire, bien qu'il y ait parmi les spécula-
teurs les plus enthousiastes financiers sérieux et parfaitement
responsables. Les banquiers ont peine a empécher leurs clients,
engages dans des affaires legmmes d employcr leur crédit com-
mercial pour l:uhat de terrains dont ils n'ont pas absolument
besoin. Je ne serais nullement surpris d’entendre parler de
faillites et de défalcations, comme résultat de la spéculation, et
d'une perte de capital devant résulter du placement d'argent
emprunté dans des entreprises qui ne rapportent aucun revenu
immcdiat, la rentrée du capital engagé dans de raisonnables

transactions dépendant  surtout du rendement a un. montant
beaucoup plus élevé que le cout.

J'ai Phonneur de proposer 1'adontion du rapport.

Les propositions  ordinaires sont faites et unanimement

adoptées.

Lec scrutateurs nommés ont fait rapport que les actionnai-
res dont les noms suivent, ont ¢té diment ¢lus directeurs pour
I'année courante: — MM. D. R. Wilkie, Hon. Robert Jaffray,
Wm. Ramsay de Bowland, Stow, Ecosse: Elias Rogers, J.
Kerr Oshorne, Peleg Howland, Sir Wm. Whyte (Winnipeg),
Cawthra Mulock. Hon. Richard Turner (Québec), Wm. Hamil-
ton Merritt, M.D. (St. Catharines), W. J. Gage.

A une assemblée subséquente des directeurs, M. D. R. Wil-
kic a été réélu président. et 'hon. Robert Jaffray, vice-président
pour l'année qui commence.

midi. Les derniéres ventes s'effectuérent a 243 laissant un
gain net de 6% points; l'offre a la fermeture était i 24434
ct la demande a 2453.

Si ce n'est pour le Laurentide, le mouvement des prix
par ailleurs fut trés minime, Le Laurentide descendit & 167
dans la matinée, mercredi, et & 165 dens l'aprés-midi, accu-
sant un déclin de 5 points pour la Journee et del5 points sur
son plus haut cours de l'année.

Le Richelieu qui semblait étre la valeur la plus active du
jour se vendit irrégulierement. Il ouvrit sans changement a
122, avanga d'un )2 point puis redescendit jusqu'a 12134
cours de la derniére transaction accusant un recul de %
point.

Le Dominion Steel fut calme et aprés un léger déclin
se raffermit et montra un gain de %4 point a 67, en cloture, 1l
etait offert a 67% et demandé a 674%.

Le Montreal Power fut calme également, denotant une
baisse d'un quart de point en derniére heure,

Le Canadian Car ordinaire rattrapa une partie de son
recul des jours précédents se vendant i 75 avec un gain net
de %2 point pour la derniére transaction.

Tooke Bros., ordinaire, sc vendit au nouveau taux élevé
de 42% et fut clos sur le cours de 4234.

Le Spanish River, ordinaire, cut une petite fraction de
bonus & 6334, tandis que les préférentielles faisaient un gain
net de 38 a 9634.

Les valeurs de, Banques furent actives avec la Banque
de Montréal ferme a 255 et les Banques de Commerce et des
Marchands en bonne position.
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INFORN{ATIONS FINANCIERES

Actions Ordmaires et Actiens Privilégites : l
Capital payé | Réserve , Pail Taux du den Dernkd
BANQUES r des Actions __ Dernitrecote
Banque ge gontréll el §REE NG 5w ‘ $ L“" T n?x':l: :.‘i ‘:: M m"i
B.nqne s onvean-Branswick ... 0" *teseessnnns 15,975,220 16,000,000 RU 2y mal| &u-30 mal
Banque de Québec .............. D i 1,000,000 ’ 1,790,000 ’::2: :0: ' 355 254
Banque de 18 NOUVeIle-ECOSSE ... .vnvraaerrrrrrsiin, 2,500,000 1,250,000 100.00 3 ® | Tasl|
Banque e TOROBEO: cxs s 314 5 i 5 4 830w 3y mermirs 3,998,460 7,497,412 100.00 17ﬁ 138 FEATEe vy
Banque Molson 1 """"""""" 4,941,455 5,941,455  100.00 1% 208 | 208
anque Nationale ..........cevccneennnenenrnnsnnsiin, 4,969,000 1600,
Banque des Marchands du Canads ....................... 2,000,000 :.4oo.$ ;zz "; 205 206 }4
Banque ProVINCIBle. ... .uvvvsvvevnsnnnssorns s onns oo, 6,547,159 51400,000 100.00 13,; 133 13374
Banque Union du Canada .......... reas trreee s, AR 1,000,000 500,000 100.00 6% 194} 191
Bnnque b b e e 4,952,190 3.076,095 00,00 8’ ..“lé ...........
Banque Royale du Canada. .......n.vee.eeeesoneroenes, 18909000 12,500,000 50.00 0% 3?4 e
Banque d’HOChelaga. ... **** vuuue ceeeeirencnns i) 7,661,060 8,607,166  100.00 12% 3 222
Banque d"OMAWR. ... «...evrunsreresessseriosersnrssssonn, 2,885,340 2,650,000,  100.00 9% lgl% 234
Bﬂnque Impérinlc du C‘uada ............ L R J’Sm'ow 4,000,000 100.00 ’2% Jx 164
Blnque I“ternﬂtionl]e du Canada ....................... 6,000'000 6'000‘000 100.00 12” . c seeec] sestaaas
CHEMINS DE FER o T, 3P0439] 105 » 5 02 0 100,00 |eiiirririnn. e
Canadian Pacific Railway (Ordinai — Débentures
Dulath S.S & A Rnilway((Ordinai:?s)). D 180,000,000  146,283,497|  100.00 0% 261 264%
“do_do  do_ (Préféretielies).. .l [\l 12,000/000] w e o CLLRERRITIEE] IRTITRTLE !
Ry g" Paulfn Soo Railway (Ordinaires) .. oo e ;g.ggt;.m .............. 100.00  |vvvnnsonrins] sevevane| senneen
o N do Préfé i S | JOOO| ¢ severoaasans 100.00 . ey i
IRAMWAYS ELECTRIQUES ( rentielles).......... 10,416,000+ v+ sevvesonns 100.00 ?I; ‘140}( .. i
wwavs sugermaues L L e | sn | s e
Duluth SUPEriOr TIACHOMN « « vvvv ssss vseesrrnnnrsnnneson. Tagooees 3,887,000 108,00 5% 663¢ 674
D g L wra iy s oo 3,500,000 2,500,000  100.00 -2 I 573%
Havans Electric Railway ﬁordinaires) 1,400,000} - 600,000 100:00 - 7% 156-- lgs
do do  do (Préféreatielles).....;. ... ... v R 108,00 [-ovesisbuns T T
Illinois Traction (Ordinaires) .. ..... ... .. RERTTRTES 5,000,000]++ vt sevsaanne 100.00 '3 20 IR B
d9 3o (Pléférentielles),.,_,_,,:::_' ........ 9,564'222 .............. TE0.60  Lereermmmuen | w55 5amn
Mexican Light & Power (Ordinaires), ........... 15'0(3)0' 24,957,813 10000 6% 91} 2%
da 6 -4 Préférentielles) ............. 3,585,000 s ceeeenieann. 100.00 4% 88 %
Montreal Street Railway) ..................... 2,400,000 ¢scseeecennes 100.00 7% i
gorto RICO RAIIWAY. . .o0uvsrrs v eerresanes s R Iglg'm :'4920'000 g to% e e
N e Builmay, Licht & Pomer o oo itiomssmrerre ,000,000 941,500 100.00  |eevsnernenee| vor wur BN
St. John Railwayy'. _ ._g ...... °w°’ s 9,300,500 8,654,400,  100.00  |...ct.iininn M gzé
Sao Paulo Tram., Light & POWer - rererines Ceesseens 800,000(« ¢t ceririannn 100.00 6% | eeerinni| cenns
Totedo Railway B Toght e o cone s oo 10,000,000 6,000,000 100.00 10% 238 24;
Toronto Railway.... ...... D lg.wO.ooo 13,257,000 100.00  |eeeveraennen] viinnnn.
Tri-City Railway & Light (Ordinaires)...... ;g’x it 100,90 7% 1364
_do ) do do (Préférentielles)......... 4 e M 8,068, 00¢ sl i by
Twin City Rapid Transit (Ordinaires). ............ inee 20'103'000 19, O 1oote 6% | oo 7
dp do do (Préférentielles). ... ............ ‘ooo'ooo o 100.90 4 r7 I 1054
Winnipeg Electric Street Railway....... TR i %’ooo'ooo' TS 8 00C oo A
VALEURS INDUSTRIELLES i 557,000 10099 tok 20 |y
Canadian Car & Foundry (Ordinaires). i '
do do do (Préférentielles)..:::: ......... g'gggx oo ey a5 74%| 74%
Canada Cement (Ordinaira).....................:.“ ::: 13 soo'ooo $309,0%0 100.9 7% | 107 | H
do  do  (Préférentielles). ... .ovsorrsoersorinrin. o s 08 P00 Jastae mae 29% 29
Canadian Converters.... .... S S e 5,000,000 100.00 % 8974 89
Froadian COUFERIEM s oo sean fuxe 131 rxwensdasiisais 1,733,500 474,000 100.00 Ceeeesgranes 44%' 44
Dominion Textile Co, (Ordingires). ... .. +vonueereenr: e Pt S \ohuo0 4% o8l oK
do do Préférentielles) ............. 1'859‘030 ...... 3 040275 =y S% 694 69
Lakde of the Wgods Milling Co. (Ordinaires)....... 2,100'000 ' Ll :?.33 ?;; 100 s
° o do P éf D )s sasaesiosases ) 4000 « einieiv 000 si0i0eis 140 138
Monueal COttOUS Ltd (Ordinairés)r. ] fr?fl.tf?{].e’) """"""" xvggzvz(oz xlozglg 100.00 7 % ....... 122
Nog:Sc ti dSot 1%:’ (Préférentielles)........ e sy i T % 100.99 ug 50 54}}
otia Stee Coal (Ordinnirm) ....... lieeees 6 ooo ....................................... 104 105 )%
do p) 28). . ireiteaiaeeaaeens ,000,000 - soesese roersiere 100.00 5% 1%
Ogilvie Flour Mills cgo((ol‘)rﬁ?f:frgl)enu) """"""""" g 65 poscni - - 0 e
do  do do Préférentiell;o.) .................. ’,goo 000 eveaunevnn e 100.00 8% 130% 130
Penman" Limited (Or ina[res)__“ “..::....: ............. "lso'g ) 457,263 100.00 7% 119 | eesennns
i o (rtlentein) LI g oo ses | O3 A
Bell Telephone Co.... el WIS T | el
Mackay gomgani:e Ordinm) ...................... lz,sgg,g| 3,649,000 100,00 8% 150% 151
Py (om0 SR I Y- T IS o | % | el
Montreal Light, Heat & Power ter iy I : ‘m' o= ceet . 4% | D94l ........
Montreal Tele CR B (FOWEN v s s os s 17,000,000/ ,107,000 100.00 8% 2074 206%
GYAPN. o oo cissavsiis suns seusimsesensee 3 s 2,000,000/ 100,000  100.60 8
Ottawa Light, Heat & Power Co e 11.500| ; ' B | ] veises
Richelien & ! rCo...... e erescesecannaaes 1,511,500 730,000 100.00 6% 157 156
Ontario Navigation Co { s6%
it o e 3,132,000 1,123,573 100.00 6% 122) 12
gan Water & Power Co 000 000 63 F
onminigan Water & Power Co.....ouerurrernereensenne 7,000,000 5,000,000  100.00 4% 1364 136 %
Crown Reserve .....
Cromn Bseme e WOt e |G|l 2
de do o éh‘fkoutldlu)............... 219,700| ... et il 100.00 7%
|
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AGENT DE CHANGE,

83

rue Notre-Dame Ouest,

Montréal.

Bureau a Paris ; 60 rue de Provence.
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BANQUE DE MONTREAL
FONDEE EN 1817 — CONSTITUEE PAR ACTE DU PARLEMENT

Caplital auterisé tout payé.........cceiviieerniinnninnes $16,000,000.00
Fonds de Réserve .............. 16,000,00 0.00
Profits non Partagés ................  .ooiiuiiieen 696,463.27

Siége soolal : MONTREAL.

Bureau des Directeurs.—L¢ Tids Hon, Lord Strathcona and Mount
Royal, G.C, M.G., G C.C.0, Président Honoraire; R. B Angus, Président ;
Sir Edw. Clouston, Bart., Vice-Président ; E. B, Greenshields, Sir Wm Mac-
donald, James Rois, Hon. Robert Mackay, Sir Thomas Shaughnessy,
K.C.V.0.; David Morrice, C. R. Hosmer, A. saumgarten, H. V. Mercdith,

H. V. Meredith, Gérant-Général; A. Macnider, Insp. Chef et Surint.
des Succursales, C. SBweeny, Surint de Succ, de'la Colombie Anglaise;
W. E. Stavert, Surint. des Succ. des Provinces Maritimes etde Terre-Neuve,
A. D, Braithwaite, Surint. des Succ. de la Province d'Ontario; F.J. Cock
burn, Surint. des Succ. de la Province de Québec ; B. P. Winslow, Surint
des Succ- du Nord-Ouest ; 0. R. Clarke, Inspect. des Succ. des Provinces
Maritimes et de Terre-Neuve.

Succursales au Canada.—Dans toutes les principales cités et villesdes
provinces suivantes : Ontario, Québec, Nouveau-srunswick, Ile du Priuce-
Edouard, Nouvelle-Rcosse, Provinces du Nord-Ouest, Colombie Anglaise

Succursales en dehors du Canada. — Grande-Bretagne, Londres,
47 Threadneedle st., — K, Willlams Taylor, gérant

BRtats-Unis, New-York—R. Y. Hebden, W. A.Bog. J. T. Molineux, agts
Chicago, Spokane,

Terre-Neuve : St. John's, Birchy Cove, Giand Falls,

Mexique, Mexico, D.F.

seiesseseninn ceees

MELLE A. PLOUFFE.

- Sténographe - Dactylographe.

A transporté son bureau au No 207 rue St-Jacques, (Chambre 26).

Attention spéciale donnée a la traduction, soit francaise ou anglaise.

Transcription des lettres sur la machine a dicter “Edison.”

Prix spéciaux.

Tél. Bell, Main 6409.

LA BANQUE PROVINCIALE DU CANADA

Sldge Central: 7 & © Place d’Armes, Montréal, Can.

Capital autorisé $2,000,000.00 Capital versé 1,000,000.00
Réserve et surplus 512,463.19 au 31 Décembre 1910

Consell d’'Administration : Président: M. H. LAPORTR, de Laporte
Martin Cie, Administrateur Crédit Foncier Franco-Canadien,
Vice- Président: M, W. F. CARSLEY, de la maison en o8 Carsley
Sons & Co.; Honorable L. BEAUBIEN, Ex-ministre de 1'Agriculture
M. G. M. BOSWORTH, Vice-Président ‘‘Canadian Pacific Raiiway Co."
M. ALPHONSE RACINE, de la maison A Racine & Cie, marchands en
gros, Montréal ; M. I, J.O. BEAUCHEMIN, propriétaire de la Librairie
Beauchemin Ltée.; TANCREDE BIENVENU, Directeur-gérant ; ] W. L.
FORGET, Inspecteur ; J. A. TURCOT, Assistant-Inspecteur; ALEX.
BOYRER, Secrétaire.

Censrurs: Président: Honorsble S8ir ALEX. LACOSTE, Ex-Juge
en chef de la Cour d’Appel ; Docteur E. PERSILLIFR LACHAPBI{L%,

' Administrateur du Crédit Foncier Franco-Canadien; M. CHEVALIER,

Directeur-Gérant, Crédit Foncier Franco-Canadien.
44 Succursales dans les Provincesde Québec, Ontario, Nouveau Brunswick

Correspondants & I'Etranger: Etats-Unis: New-York., Boston,
Buffalo, Chicago ; Angleterre, France, Allemagne, Autriche, Italie,

BANQUE D’HOCHELAGA 13141911

Capital autorisé $4,000,000 talpayé $3,000,000
Réserve 2,650,000 Total de Pactif .Eﬂu e $23,000,000.00

DIRECTEURS : Hon. J. D. Rolland, Président ; J. A. Vaillancourt, Ecr.
Vice-Président A. Turcotte, Ecr., E. H. Lemay Ecr., J. M. Wilson, Ecr.
Hon. F. L. Bé¢ique, Col C. A. Smart, ] A Prendergast, Gérant-Général:
F.G.Leduc, Gérant ; B. C. Védricaire, Assistant-Gérant. !

Bureau Principal-Montréal
BUREAUX DE QUARTIER

Ave. Mont-Royal Hoche'aga Ville St-Louis

(coinSt-Denis) Maisonneuve Verdun (p18s Montréal)
Ave. Mont-Royal Pointe St-Charles Viauville (prads Montréal

(Coin de Lanaudiére) St-REdouard Delorimier
Rue Ste‘-:Cnlt,heyine, Est St-ﬂ‘;nﬁ Emard
RueSte-Catherine,centre Laurier Rue Notre-Dame, Ouest
SUCCURSALES

Berthierville, P. Q. Louiseville, P. Q. St-grome, P. Q.
Edmonton, Alta Québec,P. Q St-Roch St.Pierre Man,

Joliette P. Q.
Lachine, P Q.
Laprairie, P. Q.
L'Assomption, P. Q.

Sorel, P. Q,
Sshe;:r?fo e, P.Q.
t-Boniface, Man. Vankleek Hill, Ont,
St-Hyacinthe, P. Q. Winnipeg, Man.,
St-Jacquesl'Achigan,P.Q. Higgins Ave.
Emet des Lettres de Crédit Circulaires pour les Voyageurs, payab’es
g.n: to;:teslel rnrties déut monde; ouvrg t(‘lleu crédits commerciaux ; achate
es traites sur les pays étrangers; vend des chdques et faitd
télégraphiques sur les principales villes du mosl%e. S peiciments

Trois-Riviéres, P. Q.
Valleyfield, P. Q.

[ ——

LA BANQUE NATIONALE

» FONDEE EN 1860.
Cagital . - $2,000,000
Réserve - . 1,300,000

Notre service de billets circulaires pour les voyageurs ‘‘ Tra-
vellers Cheques '’ a donné satisfaction 4 tous nos clients ; nous
invitons le public 4 se prévaloir des avantages que nous offrons

Notre bureau de Paris,
RUE BOUDREAU,
7, SQUARE DE L'OPERA,
est trds propice aux voyageurs canadiens qui visitent I’Europe.

Nous effectuonsles virements de fonds, les collections, les paic-
ments, les crédits commerciaux en Europe, aux FEtats-Unis
et au Canada, aux plus bas taux.

LA BANQUE MOLSON

INCORPORER EN 1855
Bureau Principal, MONTREAL.

CAPITAL PAYE $4,000,000

FONDS DE RESERVE 4,600,000
JAMES ELLIOT, Gérant-Cénéral

A. D. DURNFORD, Inspectour en Chef ot Surintendant des S sales

SUCCURSALES DANS LA PROVINCE DE QUEBEC :

Arthabaska Maisonneuve— Sorel

Bedford Market and Harbour- Saint-Césaire
Chicoutimi . CoOte des Neiges— Sai: te-F.avie Station
Drummondville Cote St-Paul Saint-Ours, Qué.

Fraserville et Riviére Boulevard St-Laurent Sainte-Thérdse de

du Loup Station Saint-Henri— Blainville
Knowlton Pierreville Victoriavtlle
Lachine Québec Waterloo

Montréal-Rue St. Jacques Richmond
RueSainte-Catherine Roberval
83 Succursales dans tout le Canada. )
Agences 2 Londres, Paris, Berlin et dans toutes les principales villes.'u
monde. Emission de Lettres de Crédit pour le commerce et lettr<s
circulaires pour voyageurs.
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Finances

LA BANQUE IMPERIALE DU CANADA

Nous publions dans une autre partic du présent numéro
lc trente-septiéme rapport annuel de la Banque Impériale du
(.nada et nous invitons nos lecteurs a en faire la lecture, ils
en retireront un enseignement des plus précicux.

Ce rapport ne fait que confirmer le mouvement ascendant
de cette institution depuis sa fondation et & mesure que se
produisent ces développements, les résultats améliorés cons-
tates chaque année sont de plus en plus significatifs et prou-
vent la situation de prospérité sans cesse croissante dont jouit
la Banque Impériale du Canada.

Les profits de la Banque pour I'exercice finissant au 30
avril 1912, se sont élevés a la jolie somme de $1,234,780.08,
représentant un pourcentage du capital de 10.93, alors que ce
meme pourcentage n'était que de 15.18 en 1911 ¢t 14.05 cn
1910.

Nous constatons en comparant le présent rapport a celui
-de-'an- dernier,-que le-gain—total-en -dépots-et—en-circulation
sest élevé de $51,052,453 a $60,631,738, soit une
$.579,285.

Au compte de l'actif, nous voyons que la Banque a ¢n
miains des valeurs remboursables a4 demande pour un mon-
tant de $31,537,448 contre $28,315,850 l'an dernier, soit une
avance de $3,221,508 et que les préts courants escomptes ct
avances s’élévent a $40,171,085 comparativement a $33.571,232
soit un gain de $6,599,853 pour le dernier exercice.

Ces chiffres soulignent la progression constante de la
lanque et sont la preuve du choix judicieux qu'elle fait des
affaires qu'elle traite.

Au cours de l'année, plusicurs succursales ont ¢été ou-
crtes avec succeés, bien qu'il n'ait pas été possible dc ré-
pondre a toutes les demandes faites dans ce sens.

Le nombre des actionnaires de la Banque Impériale cst
niintenant de 1,470 contre 1,392 en I9I1.

Le personnel est composé de 818 employés comparative-
ent a 691 en 1911, '

e rapport de la Banque Impériale fait allusion a une
n-uvelle émission des actions autorisées, mais non cncorc
< uscrites. La derniére émission de 1910 étapt totalement

aiverte, il est parfaitement normal de songer a émettre un
. vital additionnel de $1,000,000 payable dans les 18 mois
‘1 suivront I'émission et c’est agir sagement que d'augmen-
lr ainsi ses resssources, car c'est s¢c mettre en disposition
1o profiter de l'essor considérable de l'industric et du com-
1 vrce canadiens,

Le président fait ressortir dans son rapport que les jour-
' ux se sont faits ’écho de plaintes concernant les réserves
"r soi-disant anormales, faites par le Receveur Gé"ém‘_ pont

compte des banques a charte et que cette appréciation

peut étre que le résultat d’'un malentendu. Cette reserve
“or, dit-il, 4 laquelle il est sans doute fait allusion n'est au-
"¢ que l'or en garantie des billets du Dominion qui sont en-
¢ les mains des banques. .

Il se réjouit de I'édification de I'Hotel des Monnaics de
+ Mejesté qui permet dorénavant au Canada d'assurer la
‘rappe de sa monnaie d'or ou d’areent. En plus du profit
‘norme qui en résultera pour le gouvernement, c’est .l:‘a un
s éléments qui contribuent le plus & créer un scntiment
“ational,

Passant en revue les récoltes, le président constate unc
diminution appréciable dans le rendement du lé, duc en

avance de

grande partic au mauvais temps au moment de la moisson,
mais compensce largement par I'augmentation des prix.

Quant aux conditions des industrics manufacturiéres, cl-
l_k‘s sont des plus florissantes; avec I'augmentation des faci-
lités de fabrication et de transports, nos manufacturiers sc-
ront bientot en mesure d'accorder, au consommateur cana-
dien, une réduction sur les produits manufacturés, L'indus-
tric du bois a eu cependant a souffrir de la concurrence des
Américains qui voyaicnt leurs bois entrer en franchise, quand
les droits auraient da étre exigés. Remede vient d'étre appor-
té a cet état de choses,

L'¢migration au Canada continue et augmente; pour l'an-
née se terminant le 31 mars 1911, le nombre des nouveaux
arrivants ¢tait de 311,004, il est de 354,237 pour celle prenant
fin au 31 mars 1912,

Les lignes de chemins de fer se multiplient et s’allon-
gent; 669 milles de voies ferrées furent construites pendant
I'année finissant au 30 juin 1911,

- - Le-rendement—des—mines sc.développe et s'accroit d'une
facon satisfaisante.

Les importations et exportations sc chiffrent, les premicres
a $462,000,000, les secondes a $200,000,000 pour 1011,

I.'augmentation des prix de la propricté de ville est consi-
dérable, clle va jusqu'a atteindre 500%, on cst tent¢ de la trou-
ver alarmante. ‘

Voila tout ce que nous explique le rapport du président
de la Banque Impériale du Canada; apres avoir donné les
chiffres des opérations de la  Banque qui se passent de com-
mentaires ct qui parlent d’eux-mémes, il examine tout ce qui
touche au rouage ¢économique du pays, car c'est sur de tel-
les constatations que peuvent s'échaffauder les initiatives fi-
nanciéres, qui feront fructifier le capital tout en aidant a
I'activité du Dominion. La Banque Impériale du Canada nous
en donne tous les ans la preuve et son rapport de cette an-
née nous le souligne particulierement.

COMPAGNIES INCORPOREES

Des lettres patentes ont été accordées par le Lieute-
nant-Gouverncur de la province de Québee, incorporant:

“Hermitage Land Company, Limited”; courtage et agen-
ce d'immeubles, construction générale de Dbatisses. maisons
de toute description, travaux publics et privés, et transac-
tions financieres de toutes sortes, a Montréal. Capital-ac-
tions, $40,000.00.

“La Compagnie Mutuelle d'Immeubles des Cantons de
I'Est”; agence ct courtage de bicns, mecubles et immeubles,

¢t transactions financiéres de toutes sortes, a Sherbrooke.

Capital-actions, $40,000.00. .

“Bleury Realties, Limited”; agence et courtage de bicens,
meubles et immeubles, construction de résidences, ct. autrc's
batisses, préts d'argent, ct toutes sortes de transactions fi-

nanciéres, 3 Montréal. Capital-actions, $18,000.00.

“Trust Realties, Limited”; agence ct courtage 'de bicns,
énérale de résidence et

meubles et immeubles, construction g .
s de toute description, prét d’argent, et transactions

hatisse : : t
financieres de toutes sortes, i Montréal. Capital-actions,
140,000.00. ‘

M Limitée” agence et courtage de biens,

“Gervais, Décary, c .
meubles et immeubles, et toutes sortes de transactions fi-

nancieres, a Montréal. Capital-actions, $5,000.00.
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Le glucose se vend aux prix suivants:
quBtt, $3.90; ¥ quart, $4.15; baril,i$4140.

Tees prix de I'empois et du sirbp de.
bl&d’Inde sont fermes et plus chers de
50.pour cent qu'il y a deux ans.

Igs provisjons sont. toujours chéres.
Lég melass{es de1a Barbade, choix ‘et -
fanty, sont fres fermes, et' prix élevés,
si_¢es prix se maintiennent, ceux du su-
cré.en seront influencés.

2Bes affaires sont trés bonnes pour les
ma]chandlscs generales et les recou-
veements d’argent se’ font assez bien.
Le,pmnque de chars des compagnies. de
clfemins de fer et leur défaut d’organi-
safjon au sujet de la livraison des mar-
chandlses continuent d’affecter le com-
mefcc en général.

B SUCRES
‘Pemande passable.
lslous cotons:

I}gira granulé, baril les 100 1bs.
Extra granule .. sac les 100 lbs.
Extra granulé, 3 baril, les 100 lbs:
Exfra granulé, balle 5x 20 100 lbs.
Extra groum{ baril les 100 lbs.
Ex;ra ground, bte 50lbs., 100 lbs.
E‘xsra ground, % bte 25 lbs 100 lbs.

"1 Yellow .. barl les 100 lbs.
-1 Yellow .. sac, les 100 lbs.
Pg wdercd .. .. .. baril 100 1bs.

dered bte 50 1bs. les 100 lbs.
p?x's Lumps ¢ bte 25 1bs,, 100 lbs.
Ctystal Diamond, baril, 100 1bs.

oouninnh Ut Arntnian
SR R
SABAPQSHRRTPERAT

C!\ystal Dxamond 3 bte 50 lbs:
. .. les100lbs. 6.20
Crystal Dlamond 1 bte 25 Ilbs.
. .. les 100"Ibs. 6.40
Crystal Dnamond Domino, Zocar- .
ton 5 lbs. .. . .. cse. 7.25

Sycres bruts cnstalllscs Ib. (manquent)
Sucres bruts, non cnstalh
g€y .. . v+« ++ +. Ib.(manquent)
" Ces prlx s'entendent au magasin du
vendcur a Montréal.

;- MELASSES

Tres bonne demande Le marché est
trés ferme.

Batbade. choix, tonne .. 0.30 0.31 0.33
Bitbade, tierce et qrt. .. 0.33 0. 3g 0.36
Batbade, demi qrt. 0.30 0.36 0.38
M¢lasse fancy, tonne .. 0.35 0.36 0.38
Mﬂasse fancy, tierce et )
quart .. .. . 0.38 0.39 0.41
M.elasse fancy, demx qrt 0.40 0.41 0.43
esprix slentendentt .1ére..-colotine, :

territoire ouvert; 2e colonne, pour
itoire combiné;
ntréal et ses environs.
RINES ET PATES ALIREN
TAIRES

Pites alimentaires

i
“Trés bonne demande.
j Nous cotons‘

)

I"arme Five Roses .. qrt. 0.00 6.70
Farine Five Roses .. sac 0.00 3.20 .
fidrine Household ... qrt. ¢.00:6.70 -
Far. patente hongroise, sac 0.00 3.I5
qr “Regal”, sac .. .. .. 0.00 3.00
. “Regal”, qrt. .. .. .. '0.00 4.90
rme Household ... sac 0.00 3.20

glles sz 0 :
wgfols«? it 670
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3e colonne, - @Y“’r:

Farine @ patis. Océan, qrt. 0.00 5.60.-
Far, d’avoine granulée, sac .0.00 3.25
Tar, d’'avoine standard, sac .0.00 3.25°
"Farine d’avoine fine .. sac 0.00 '3.25
Farine d’avoine roulée, brl. 0.00 6.10
Farine de sarrasin .. sac 0.00 3,00
I'ar. de blé-d'Inde ord., sac. 0.00 2.40
Bapner Saxon - et Quaker A

Oats, et Ogilvie, caisse. 0.00 4.00
Cream of wheat .. .. cse 0.00 §5.75
Fecule de mais, 1re qlté, Ib. 0.07 0.08

“  2e qlté, 1b. 0.041 0.052

Fécule de pommes de terre,

gptsde 1 lb. .. .. .. doz. 0.00 1.35
Vermicelle, macaroni et

spaghetti Canadiens. 2
Boites de 5 lbs. .. .. bte c.oo 0.27% -
En vrac .. . .. «. .. 0.00 0.05%
Paquets de 1 “Ib. 0.00 0.06%

Nouillettes aux oeufs:
Paquets de 4 1b. .. .. Ib. 0.00 0.07
Spaghetti, pates assorties;

alphabets, chiffres, ani-

maux nouilles, coudes,
_ importés en vrac. .. lh. 0.00 o0.06%
En paquets de 1 Ib. .. Ib. 0.00 o0.07%
Tapioca pearl, ensac, lalb. 0.00 0.063
Tapioca seed, en sac .. lb. 0.00 0.063%
Tapioca flake .. . 0.07% 0.08
Sagou .. .. .. .. .. .. 1b. "0.05% 0.06

FROMAGES CANADIENS

Bonne demande.

Les fromagcs petits et gros se ven-
dent aux épiciers 143c la livre,

VINAIGRE

* Les prix du vinaigre
baissés de 1c par gallon.
Nous cotons, prix nets:

Bollman, cruches paillées, 4 .

canadien sont-

gall. imp. . cruche o0.00 2.20
Dom_estxque triple, ceruches
paillées, 4gal. imp,, cruche 0.00 1.20
72 grains .. . le gall. 0.00 o0.12
88 grains .. . le gall. 0.00 o.15
118 grains (proof). le gall. 0.00 o0.19
THES

La demande assez bonne est égale-
ment repartie sur les différentes sortes.
- Les prix du thé du Japon de premiére
qualité sont plus élevés de 10 pour cent
. Que lag der;ue; sur. le marché primaise.,

EPICES PURES GRAINES ET SEL

ARLE PP at0nng P T SR
Bgpne .xdcman.d;- ourahte.,.,
Nous cotons:

S I IV 6 B

Macis moulu .. .. .. .. “

0.00 0.90
Mixed spices moulues.. “ 0.18 o0.22
Muscade- .. .. .. .. .. “ o0.35 0.50
Muscade moulue .. .. .. “ 0.00 0.50
Piments (clous ronds).. “ 0.12 0.15
Forvre blanc rond .. .. * o0.22} 0.25.
" Pojvre blanc moulu. .. “ 0.23 0.27
Poivre noir rond.. .. .. “ 0.18 0.20
Poivre noir moulu .. .. “ "0.16 0.20
Poivre de Cayenne pur. “ o.21 0.25
Whole pickle spice .. .. “ 0.16 0.20
Sel fin en sac .. .« .. 0.00 I1.30
Sel fin en 1 de sac.. .. .. 0.00 0.40
Sel fin, quart, 3 lbhs, .. 2.95 3.05
Sel fin, quart, 5 lbs. .. 0.00 2.95
Sel_ fm quart, 7 Ibs. 2.80 2.85
Sel fin. er auart de 280 Ibs.

Ordinary fmc . 0.00 1.80.

Fine .. .. 0.00 2.03"

Dairy .. .. .. 0.00 2.15
. Cheese ., .. . 0.00 2.45
Gros sel. sac .. 0.60 0.65

ORGE

Nous cotons:

Orge mondé (pot).. .. sac 0.00 3.60
Orge mondé (pot) .. baril 0.00 7.50

dun sac .. .. .. Ib. 0.00 0.043%
Orge mondé (pcar]) .. sac 0.00 5.00
Orge perlé-(pearl) .. . Ib. 0.00 o0.05}%

LEGUMES SECS

Trés bonne demande.

Féves de Lima de Cal, Ib. 0.08% 0.09
Ieves blanches, Can. .. Ib. 0.05 o0.05%
I'éves jaunes minot 2.00 2 Io

Nous cotons:

Abricots Californie, 2! Ibs. 0.00 3.25
Flageqlets " (hancms), sac

de 220 lbs. .. .. Ib. 0.00 o0.10
Lentilles rouges, par sac lIb. 0.07 0.09.
Lentilles par sac, .. .. Ib. 0.08 o.10
Pois verts No 1 .. .. lb. 0.04 o0.05
Pois, cassés .. .. .. le sac 0.00 3.90
Blé d'Inde & soupe, cassé, v

ol ol ol oo . le sac 0.00 2.75§

RIZ

Bonne demande.
Le marché primaire toujours trés fer-
me et a la hausse,

Nous cotons:
Riz importés:
Riz Patna, sacs de 56 tbs,

su nt, ualxte e Ib. o 038 0.05

gfbhqa o ., n} 3

sz moulu .. .. )<4.U" anq%
»;Rw sBufflé (puffed) cse de

,ww paquets de 2 pintes . 0.00 4‘25

ﬁnz _décortiqués au Canada:

‘

Allspice, moulu .. .lb o 15 0.18 Ted prix ci-dessous s'entendent fob
Anis .. . .o ov .. o0.10 0.12 Montréal:

Canary Seed . .o .. " 0,05 0.06 Qualité B, sac de 250 lbs. 0.00 3.70
Cannelle, moulue .. .. * -0.20 0.24 Qualité CC, sac de 100 Ibs. 0.00 3.60
Cannelle en mattes .. .. “ .0.18 o0.22 Sparkle .. .. 0.00 5.20
Clous de girofle moulus “ 0.23 0.28 India Dright (sac 100 lbs) 0.00 3.80
Clous de girofle entiers “ 0.22 0.30 . lustrz .. : 0.00 3.90
Colza .. . «. .. " 0.06 0.08 Poglished Patna e v. .. . 0.00 4.25
Créme de tartre .. .« “ 0.23 0.24 Pearl Patna .. .. .. .. 0.00 4.70
Gingembre mogylu .. .. “ 0.20 .30, Impecrial Glacé Patna .. .. 0.00 5.05
Gingembre en racine .. “ 0.17 o0.20 Crystal Japan .. .. .. .. .. 0.00 5.30
Graine de lin non moul. “ 0.00 0.07  Snow Japan s+ we we or «» 0.00 5.35
dﬁ;-amé'de hu,mpq}ﬁe L 0,08 “ 0,507, Snow. | e v er oo 0,00 5:35
“Griine dé chanvre .. .. *"6 0430 088 Tée D lps japan ’ 0.00 5.60
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Vente Faclle
Installation Faclle
Satisfaction Assurée.

La Fournaise “HECLA” & Air Chaud a pour elle de si
nombreux avantages pour la vente—avantages réellement supé-

rieurs—qu'elle est beaucoup plusfacile a vendre que toute autre
fournaise.

L’hommie qui ne voudrait pas d'un systéme de chauffage &
eau chaude ou & vapeur, d cause de son coft excessif, trouve

qu'il fait une économie réelle quand il fait installer une four-
naise “ HECLA ”

Cela est particulierement vrai de la fournaise “HECLA ",
parce que son foyer & cOtes d’acier, avec ses 97 bourrelets de
radiation, économise réellement une tonne de charbon sur 8
par rapport aux autres fournaises & air chaud.

Fournaise

“HECLA”

Il y a aussi le grand bassin circulaire & eau, avec ses deux portes commodément placées—Ila grande
porte du foyer — les joints fondus, rendant 1mpossnble I'échappement dans la maison d'une particule
de gaz, de poussitre ou de fumée—les grilles triangulaires faciles & secouer—la combustion aussi bonne
du bois ou du charbon—tout cela fait que la fournaise “HECLA” est celle que le public demande
quand on la lui montre.

En outre, la fournaise “HECILA” est trés facile & installer. Vous pouvez la bien placer dans
une maison et en moins de temps, croyez-nous, que toute autre fournaise. Cela est important
pour vous.

Nous sommes préts & vous donner la plus grande aide pour le travail d'installation. Nous vous
fournirons gratuitement des plans et devis pour vos clients, ou nous mettronsa votre disposition les
. gervices d'un de nos ouvriers experts en l'art d'installer les fournaises qui woyagent dans la Provmce

++do Québee PN NS B S e )
" Si vous ne tenez pas encore la Fourmuse “HECLA . "
renseignez-vous immédiatement & son sujet. Commen- "
T cez par nous écrire.

CLARE BROS. & COMPANY, Limited.

PRESTON, - - - - Ontario.

Représentantidans la province : J. E. JAMIESON, LENNOXVILLE, Qué,

S . )

s
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FRUITS SECS

Demande assez bonne,

Nous cotons:
‘Laues et Kigues:
Dattes en vrac .. .. 1 Ilb.
Dattes en pqts. de 1 lb...
t‘lxuel secunes en sac, 3
couronnes .. .. .. .. lb.
7 couronnes .. .. .. lb.
5 couronnes .. .. .. lb.
0 couronnes .. .. lb.
9 couronnes .. .. .. lb.
16 onces .. .. .. .. bte
.10 onces .. .+ .. bte
Raisins de Corinthe
Corinthe Filiatras, en vrac
Corwnthe Fihatras en car-
tons 1 Ib. o s e 1e
Raisins de Malaga

Rideau .. - .: bte
Balmoral .. .. .. .. bte
Orléans .. .. .. .. .. bte
KRoyal Lxccls:or o bte

. Raisins Sultana
Ep vrac .. ,. ..
fartons 1 lb. ..

Raisins de Valence

Valence fine off Stalk btes
de 28 Ibs. .. ..

Valence belectcd btes de
28 1bs. .

Valence Layers,
btes de 28 Ibs.
Raisins de Californie

Epépinés, paq. 1 1b., fancy

Epepmés, paq. I Ib. choix
Noix et Amandes

Amandes Tarragone ..

Amandes Valence écalées

Avelinies .. ..

Noix Grenoblc Mayctte »

Noix Marbot ..

Noix de Bordeaux ecalees

Noix du Brésil .. ..

Noix de coco ripées, a la lb

Noix Pécan polies..

Noix Pécan polics Jumbo

Noix Pécan cassées

Noix Tarragone oy e

Peanuts non réties, Sun

Peanuts non réties, Bon Ton

Peanuts non réties, Coon.

Peanuts rotics, Coon ..

Peanuts roties G. .

Peanuts non roncs G

Peamuts roties, Sun .. ..

Peanuts réties, Bon Ton .

Pruneaux 30/40 .. .. .. ..

Pruneaux 40/50 .. .. .. ..

Pruneaux 50/60 .. .. .. ..

Pruneaux 60/70 .. .. .. ..

Prdneaux 70/80 .. .. .. ..

Pruneaux 8o/90 .. ..

Prunéaux 90/100 . .
Fruits évanorés

Abricots, boite 235 Ibs.

Nectannes e .
éches, boites 2, Ihs

Poires, boitcs 235 lbs.

Pommes tranchées

4 cour.,

évapo-

rées .. .. btes de 50 lbs.
Pelures de fruits
Citron .. .. .. .. ..
Citronelle .. .. .. ..
Orange ..

oooooooooooooobo_o_opppp

0.003
0.0714

0.00
0.07

o.10¢ 0.11
0.104 o0.114
0.114 0.124

0.13 0.14-

0.15 0.10
0.114 0.123%
0.08 0.08%4

1b. Ib.
0.07° 0.07%

0.08%

0.063% 0.07}
0.07} 0.071

0.073% 0.08
Ib. 1b.
0.08} 0.09
0.00 0.09
lb. 1b.
0.16 o0.17

..0.35 0.37

0.10} o.12
0.14 O0.15
manque
26’ 0.28
14 15
00 0.25%
18 10
18 {7}

00
.16 0.17
.08%
.00}
.07
.09
10
o074
11
12
.12
LI
.10
.09}
.09
.08%
.08

258
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0.10% o.11
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CONSERVES ALIMENTAIRES
‘ Conserves de Légumes

Par doz., groupe No1

Trés bonne demande sur
gne, : -
" Nous cotons:

Asperges- (Pointes), 2 lbs.

. No2
toute la li-

32.95 3.00 -

LE PRIX COURANT

Asperges entiéres can., 21bs.
Asperges. Californie, 2 lbs.
Betteraves tranchées, 3 Ibs.
Blé d'Inde .. .. .. 2 Ibs.

" Blé d’'Inde en épis, gal..

Catsup, bte 2 Ibs. .. doz
Catsup, au gal. . doz.
Champgnons hotel, boite .
Champignons 1er choix ..
Chainpignons choix, boites
Choux de Druxelles imp. .

Choux-fleurs . -2 lbs.
Citrouilles .. .. .. .. 3 lbs.
Citrouilles gal.
Epinards .. .. 2 1bs.
Epinards .. .. gall
Lkpinards imp. eo oo DU
Feves Golden \Vax . 2 Ibs.
Féves Vertes .. .. 2 1bs.
Féves le Lmia .. .. 2 lbs.
Flageolets importés .. bte
Haricots verts imp. .. bte

Macédoine de légumes, bte

- .

888-8838855558882¢888

OOOOOOOOOOOOO_O.N_0.0.0.0P'0.0_O_OO'OOO

-

Marinades en scau .. gal 00 7
Peuts pois 1mp. moyens bte 11 114
Petits pois imp., mi-fins, bte 11 12
Petits pois wump., fins, bie 106 0.17
Petits pois imp., ext.fins,bte 17 13
Petits pois imp., surfins, bte (manquent)
Pois Can. English Garden. 0.00 1.10
Pois Can. Early June., .. 0.00 1.J5
Pois Sweet \Winkie . .. 0.15 0.10
Pois Can. LExt. Fine Sn’ted 0.00 1.¥%
Succotash . . ..21bs. 0.00 1.15
Tomates, 3 lbs. oo i0Z: 0.00—3-.65—
Tomates importées, gall .. 0.00 1.40
Truffes, § boite .. .. .. .. 5.00 §.40
Conserves de fruits
Bonne demande.
Par doz., groupe No1 No2
Ananas coupes 'en des,
14 Ib. 0.00 2.25
Ananas importés .. 28 Ibs. 0.00 3.00
.Ananas entiers (Can.) 31lbs. 0.00 2.30
Ananas tranchés (Can.) 2lbs 0.00 1.75
Ananas rapés (emp. Can.)
2 lbs. 0.00 1.77}
Bluets Standard' .. .. doz. 0.00 1.2§
Cerises rouges avec noyau,
2 lbs. 1.55 1.554
Fraises, sirop épais . 2 Ibs. 0.00 2.50
Fraises (confitures). .. 1.35 2.20
Framboises, sirop épais,
. 2 lbs. 2.00 2.02}
Gadelles rouges, sirop
épais .. .. .. 2 lbs. 1.97%4 0.00
Gadelles noires, sirop
épais, . 21lbs. 1.90 0.00
Groseilles, sirop épais,2lbs. 0.00 2.00
Marinades can. 1 gal . gal. 0.00 0.8
Olives, 1 gal .. . gal. 1.274 1.79
Péches jaunes .. .. 2 Ibs. 0.00 1.90
Péches . .. 3 Ibs. 0.00 2.90
Porres (Bartlelt) . 2 lbs. 0.00 1.8
Poires . . .. 31bs 0.00 2.40
Pommes .. .. . 31lbs. 0.00 1.10
Mires, sirop epale . 21bs. 0.00 1.90
Pommce Standard gal. 0.00 3.05
Prunes Damson, sirop épais
2 lbs. 1.10 1.15
Prunes Lombard, sirop épais,
2 Ibs. 0.00 1.02}
Prunes de Californie. 23 1bs. 0.00 2.75
Prunes Greengage, sirop
épais .. . .. 2 1lbs. 0.00 1.3
Rhubarhe Preservcd 2 Ibs. 0.00 1.50
Rhubarbe .. .. .. .. gall. o.00 3.0
Fruits sous verre, flacons de 1 chopine:
Fraises . «v «+o «. doz. 0.00 3.00
Péches .. .. .. .. .. doz. 0.00 2.8¢
Cerises blanches .. .. doz. 0.00 2.2%
Cerises noires .. .. .. doz. 0.00 2.40
Framboises .. .. doz. 0.00 2.40
Miires .. .. “ .. doz. 0.00 2.40
Gadelles rouzes %0 o0 doz. 0.00 2.40

com'“r 'd. m 1

Marché tranquille.
Nous cotons:
Anchois a I'huile (suivant

tormat) .. .. .. .. doz. :
Caviar .. .. .. 8. lb. doz."
Caviar .. .. .. % lb. doz.
craves .. .. .. 1 Ib. doz.
Crevettes en saumure, 1 lb.
Lreveltdés en sauinufe,

boites .. .. .. .. 2 lbs.
Crcvettes sans saumure, 1 lb.
Linan 11addies ., .. Uz,

liarcugs 1rais, unportes,

) doz.
tHarengs marinés, imp.
Liareugs aux lom., mmp *
Harengs kippered, imp, “
Hareuygs imp., bte 1ov, bte
Harengs Canadien Kippered
Harengs Canadiens, sauce

LOIMALES o0 oo ov oo o0 o0
Harengs Labrador .. brl.
Harenygs Labrador . $ brl.
1iviuaids, bte piate, 1 1b, °

Homards, bte piate, ¢ Ib. "

Houwards, bte naute, 1 1b. *
nuurca \soud meat), § oz.

doz.

Huitres (solid meat), 100z.
© doz.

Huitres .. .. .. .. .. 11b.
Huitres .. oo «o 2 lbs.
"Morue No2 .. .. .. .. Ib.

Morue grosse en quart lb.

Morue grosse en quart lb.

Koyans aux truffes et aux
achards .. .. .. .. bte
Sardines canad. .. .. § bte
Sardines can. { btes, cse
Sardines frangalses, 1 btes
Sardines frangaises, 3 btes
Sardines Norvége (1 bte)
Sardines Norvége (3 bte)
Sardines Royan a I'huile, 3
Sardines sans arétes .. ..
Saumon l.abrador 100 Ibs.
Saumon rose Cohoes, Fra-
ser River, boite plate ..
Saumon rouge:
Horse Shoe et Clover Leaf,
boite haute, 1 Ib. .. doz.

Horse Shoe et Clover Leaf, -

boite plate, 1 Ib. .. doz.

Saumon rouge Sockeye
(Rivers’ Inlet), bte hau-
te, 1 1b. .. .. . doz.
Saumon rouge du printemps,
bte haute, 1 1b. .. doz.
Saumon Humpback, 1 Ib.
doz.

Truite des Lacs, keg 100 lbhs.

Truite de mer .. 100 Ibs.
Truite de mer. § qrt. .. ..
boite haute, § Ib. .. doz.
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.00 1.40
00 3.,
80 1.40
00 2.25
(manque)
(manque)
0.00 0.004

0.
0.
0.

0.18
0.38
3.%0
0.31
0.50
11.00
18.00
0.42
0.24
8.50

0.17
0.37
3.25
0.15
0.22
7.50
17.00
0.40
0.23
0.00

0.00 1.50

2.45 2.471

2.50 2.52%

(manque)
0.00 2.10

0.90 1.00
‘0.00 7.00
0.00 7.25
o.oc 6.50
1.52} 1.5%

FLOMAGES IMPORTES

On cote le fromage de Gruyére::
Fromage "entier de 263 lbs. ou de 80

Ibs., 263¢c 4 27c la livre.”

En quantité moindre, 28¢c la livre.

Le fromage de Roauefort

se vend de

32c la livre et le Limbourg 22¢ la livre.

On conte encore:
Gorgonzola ..
Edam. .. !

. 1Ib. o.25
. 1b. o0.24

PRODUITS CHIMIQUES ET

DROGUES

Nous cotons:

Acide borique, brls de 336 Ibs..
Alun, barils de 336 lhs. .. ..
‘Alun, barils de 112 Ibs. .. .. 1b. o.02

Ih. o.10
h. o.o1%



Arcanson, lb. .. .. .. .. o0.038 0.044

Blanc de céruse, brls de 336 Ibs.
100 lbs .. ..

Bois de campechc pqt "de 4 1b. b,

Borax en cristaux, brls de 330
Ibs. .. .. « «. 1. 0.05

Borax en poudrc, brls 112

Ibs. .. .. .. .. .. .. Ib. 0.05 0.06
Boules a mitcs e« «o .. 1b. 0.00 o0.00
Camomille .. .. .. .. lb. 0.00 0.30
Lampéche (Extrait de):

Boites de 12 lbs. .. .. lb. 0.00 0.08
24 Ibs.,, pqt. de 1 lb. * 0.00 o0.08%4

Camphre, la livre .. .. 0.00 0.80°

Larbonate dammomaque. bls 112

lbs. .. .. «. 4 1bs. 0.15 0.20
Cire blanche pure .. .. lb. 0.40 0.45
Couperose, bls, 370 ibs. Ib. 0.0l 0.0z

Créme de tartre .. .. .. .. lb. 0.24
Gélatine rouge en feuxlles .. Ib. 0.60
Gélatine blanche en feuilles, lb. 0.35
Gélatine Knox en feuil, doz. 1.25 1.30
Gomme arabique .. .. lb. 0.15 0.16
Houblon pressé .. .. .. lb. (manque)
Lessive commune .. . doz. 0.35
Lessive commune grosse 3.75
Paraffme pour cierges, lb. o0.10 o0.12
Platre a terre, sac 100 lbs, sac 0.70
Poudre insecticide .. .. Ib. 0.00 0.50
Résine blanche .. .. .. Ib. 0.03% 0.05
Résine G, suiv. quantlte, Ib. 0.033 0.043
Salpétre en cnstaux, bls 112
Ibs. v «e «o «o .. Ib. 0.05
Sel & Medecme e .o, oI 0.02
Sel d’Epsom sacs 224 lbs Ib. o0.01} 0.02
~Soda 2 pate, 112 lbs. 10.00 2.00
Soda a laver: .
Sacs 224 lbs., 100 lbs .. .. 0.75 0.80

Soude causthue enmorc. lb 0.00 o0.02%
Soufre en batons, bls 336
lbs. 5

. 1b. o0.01% 0.03
Soufre moulu sacs 112 lIbs. 1.65 1.70
Tourteaux de lin mouluy, sac 2.20 2.30
Vitriol, brls .. .. . 0.05¢ 0.06

BOUGIES ET CIERGES

Nous cotons:
B. Paraffme en vrac boite de 40 Ib

s.:
6alalb shae 0.00 0.073%
12 4 la Ib. ; Ib. 0.00 o.10

B Paraffine, 6 a la Ib 0.08 0.09

B Paraffine, 12 a la Ib. 0.08% 0.004%

B Stéarine, 14 0z. 6 et 12 .. 0.00 0.12

B Stéarine, 16 0z, 6 et 8 .. 0.13 0.14%

Cierges approuvés .. .. Ib. o0.00 0.37%

PLATS EN BOIS
Nous cotons:

Carrés de % 1b., crate.. .. 0.00 0.373}

Carrés de 1 1b, crate, 500 0.00 o0.77%

Carrés de 2 lbs., crate.. .. 0.00 0.45

Carrés de 3 lbs, crate.. .. 0.00 0.50

Carrés de 5 lbs.,, crate.. .. 0.00 0.65
Sac en popres, augmentation de 73p.c.

CUVETTES EN BOIS
Nous cotons:

Cuvette No o, la doz. .. .. .. .. 10.50

tuveite No 1, ladoz. .. .. .. .. 8.50

Cuvette No 2, la doz. .. .. .. .. 7.00

Cuvette No 3, la doz: - . 6.00

EPINGLES A LINGE
Epingles ordinaires:

Boites de 5 grosses .. .. la bte o0.70
Epingles a ressort: '

Boites de 2 grosses .. .. la bte .90

BALAIS
Nous -cotons:
Avec manches ordinaires. La doz.

5 cordes .. .. ..... .. .. 0.00 4.00

4 cordes .. .. .. 0.00 3.25

3 cordes .. . 0.00 2.75

2 cordes .. 0.00 2.50

:Mélés de ]onc, 4 cordes.. 0.00 3.10

A long manches .. 0.00 3.50
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Avec manches bambou:

4 cordes .. .. .. .. .. .. 4.2§5 5.%0
A long manche vio eei 5 3.00 3.50
D’enfant, 2 cordes . 0.00 1.10
D’enfant, 1 corde .. . 0.00 0.85
Manches de faubert (mop). doz. 1.20

FICELLE ET CABLE DE COTON
ETC.

Nous cotons:

Ficelle 4 brins .. .. .. 1b. 0.24% 0.25
Ficelle 3 brins . .. lb. 0.21%4 0.22
Corde a linge, cn roul Ib. 0.00 o0.21
Corde a linge, 30 pds . doz. 0.00 1.90
Corde a linge, 40 pds . doz. 0.00 1.25
Corde a linge, 50 pds . doz. 0.00 1.50
Corde a linge, 60 pds . doz. 0.00 1.90
Coton a chandelle .. Ib. 0.00 0.31
Cable Sisal, 7/16 et plus 0.00 0.091
Cable Sisal, - 0.00 o0.10%
Cable Sisal 5/16 .. 0.00 0.10%
Cable Sisal ¢ .. .. 0.00 0.10%
Cable Sisal, 3/16 . 0.00 0.I1%
Ligneul No ¥ .. 0.00 0.58
Ligneul No 10 .. .. .. .. 0.00 0.65
Ligneul No 12 .. .. .. .. o0.00 0.63
Ligneul No 15 .. .. . 0.00 0.75

PAPIER D'EMBALLAGE
Le papier manille, 13 x 17 est coté 16¢.

MECHES, BRULEURS ET VERRES
DE LAMPES

Nous cotons:

_Méches No.2 .. .. .. .. __1b._0.19
Méches No1 .. .. .. .. .. 1b. o0.14
Méches Noo .. .. .. .. .. lb. o.11
Brualeurs No 2 .. . .. doz. 0.85
Bruleurs No 1 . . .. doz. o0.65
Braleurs No o .. .. .. doz. 0.65
Braleurs, dessus verre (A), doz. 1.65
Cheminées (first), No 2. .. doz. o0.60
Brileurs, dessus verre (B), doz. 1.00
Cheminées (first), No 1. .. doz. 0.44
Cheminées (first), No o. .. doz. 0.41
Cheminées (climax), No 2 . doz. 0.62
Cheminées (climax), No 1 , doz. 0.46

SAVON DE CASTILLE

Le savon de Marseille en seau se vend
$4.25 la caisse et de gc a a I1oc la livre,

poids met, blanc ou marbré.
GRAISSE A ROUES

On cote:
Graisse Impérial, en lots de

grosse. e vt «. .. doz. 0.523
Caisse de4doz ve eo oo .. doz. 0.535

Graisse au mica.
Boites de 1 Ib. (par 3 doz.),

doz .. ve «. .. 0.90 0.95
Boites de 3 Ibs. (par doz), doz. 2.50

HUILE D'OLIVE

Nous cotons:

Huile Loublon:
Pintes .. .. .. .. 0.00 3.00
Chopines .. .. .. .. .. .. 0.00 I1.30
4 chopines .. . .. 0.00 0.65

L'huile d’olive Barton et Guestief est
cotée:
Orts .. <. <o <o oo s o« 7.75 8.00
Pts .. .. .. .. . o . 4.373 4.50
i pts . . .. 2.45 2.50

HUILE DE CASTOR

Nous cotons: Grosse. Doz.
Bouteilles de 1 oz. .. .. $ 3.60 $0.35
Bouteilles de 2 oz. .. .. 5.00 0.4§
Bouteilles de 3 oz. .. 6.00 0.5%
Bouteilles de 4 oz. .. 7.25 0.65§

HUILE DE FOIE DE MORUE
Nous cotons: $1.35 & $1.50.
Bouteilles carrées de 16 onces, $3.75
la douzaine; chopines, $2.40 la douzaine;
$ chopines. $1.75 la douzaine,
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HUILE DE COTON

Nous cotons:
Au baril .. 1.00 I1.20

HUILE DE R'II‘?éN PHARMACEU-

Nous cotons au quart, par livre, gc;
le gd“Oﬂ, $1.20; en estagnon, par livre,

9c a Ioc.
VASELINE
Nous cotons:

“Bleu Seal”

Blanche No 1 .. . . ¥rosse 10.00
Blanche No 2 .. .. .. .. = 19.20
Jaune Nor .. .. .. .. .. “ -6.72
Jaune No2 .. .. .. .. .. - 14.4Q
2e qualité No 1 .. .. .. 4.68
2¢ qualité No2 .. .. .. “ 7.50
Jaune No 1 .. .. .. .. doz. 0.60
Jaune No 2 .. .. . . doz. 1. 2

Escompte 5% sur les prlx cotés 3
grosse et net sur les prix a la doz.

HUILE DE PETROLE
Nous cotons:

Pratt’s Astral Oil .. .. le gal." 0.208
Standard Acme .. .. le gal: 0.17
Pétrole canadien .. .. .. le gal. " 0.154%

‘La“1b.
Saindoux pur en tinnette .. .. .. o0.15%
Saindoux pur, en seau.. .. .. 3.10
Saindoux pur, cse de 10 lbs, .. 0.15%
Saindoux pur, cse de § lbs. 0.158%
Saindoux pur, cse de 3 lbs. .. .. 0.16

"GRAINS ET FARINES
Marché de Chicago

Les prix du blé ont subi une forte
baisse, mercredidernier, en raison du rap-
port du gouvernement dnsantqu il yavaxt
moins de tendance a la hausse quon s'y
attendait. En cloture, le marché était
nerveux, et en baisse de 3¢ a Iic par
rapport aux prix de la veille,

Le blé-d'Inde avait une avance de #c
a 4c a dc, et l'avoine gagnait 3c a ic.

Mai. Juil. Sept.
Blé .. .. 1.178 1.148 1.003%
Blé-d’Inde. 0.80% 0.77% 0.758
Avoine..

. 0.57% .54 0.44¢
Marché de Montréal
Grains

Il y a une trés bonne demande
Nous cotors:

Blé du Nord No1 .. .. ..

1.14 1.15§
Blé du Nord Noz.. wr o 11 1o12
Blé du Nord No 3 . I 07 1.08
Blé du Nord Feed .. .. .. 0.75
Avoine C.W. No1 Ext. Feed o 52 0.53
Avoine CW. No 2 .. .. .. 054 0.55
Avoine CW. No 3 .. .. .. 0.51 Q.52
Avoine Qué. et Ont. No 2 manque
Avoine Qué. et Ont. No 3 manque
Avoine Qué. et Ont. No 4 manque
Sarrasin (48 Ibs.) manque
Blé-d'Inde séché au four . 0.00 .0.93
Blé-d'Inde jaune No 3.. manque
Orge moulée .. ' 0.70 0.71

Farines

La demande est trés bonne

Patentes du printemps:
Royal Household .. .. .. 2 sacs '5.80
Five Roses .. .. .. .. .. 2 sacs 5.8
Glenora .. .. .. .. .. .. 2 sacs 5.30
Harvest Queen ee ++ +s .. 2 82CS 5 30

Fortes a Boulanger
Bakers Spec1a1 <o e+ 4. 2 82CS 5.IO0
Manitoba S. B. ee +e .. .2 53C8 4.70
Keetoba .. .. .. .. .. .. 2 sacs §5.I0
Montcalm .. . . 2 sacs §.10

Patentes d’Hwer
Straight rollers .. .. .. .. 2 sacs 5.00

Hurona (3 patisserie) .. 2 sacs 5.80
A do ve .. 2 82C8 5.30
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Farine de blé-d'Inde blanc. pour
boulangers .. .. .. . 2 sacy §5.00
Farine de blé-d’Inde pour engrais,

2 SACS e+ o0 oo oe se ve 0s oo oo 4.30
Farine d’avoine:
Avoine roulée, sac de 9o lbs. .. .. 2.65
Avoine roulée, baril .. .. .. .. .. 5.55
Issues de blé: en sacs
Son Man,, au char, tonne.. .. 25.00
Gru Man., au char, tonne.. . 27.00
Son d’'Ontario, au char, tonne .. 25.00
Middlings d'Ontario, 2 char,
LONME .o wie oo oin oo W6 pis 30.00
Moulée pure, au char ../.. .. .. 34.00
Moulée mélangée, au char .. 30.00

FROMAGE

Marché Anglais

Le marché continue a étre trés fort
et des prix extrémes sont faits pour les
quclques fromages qui restent en atten-
dant de nouveaux arrivages. Quelques
nouveaux fromages canadiens sont arri-
vés sur le marché, mais leur qualité,
comme on s'y attendait est plutét indif-
férente. Les acheteurs se trouvent pris
au dépourvu et attendent avec impatien-
ce l'arrivée du “Turakina” qui a été lé-
gérement retardé.

Nous cotons:
N.-Zélande, surfin W...
N.-Zélande, surfin C. ..

‘.‘

72/0 & 73/0
73/0 a 74/0

MM. Marples, Jones & Cie, nous écri-

vent de Liperpoolr

L'extréme légéreté du stock en fro-
‘mage vieux a provoqué une avance et
les colorés de septembre ont fait pri-
me; en fait, il est presque impossible
d’en acheter, mais naturellement l'aug-
mentation a gagné le commerce. Il y a
une bonne demande pour les fromages
blancs, mais avec les pouveaux qui com-
mencent a arriver, il est d prévoir que
les présents cours ne seront pas main-
tenus.

Nous cotons:

Canada, blanc, supérieur,

de 1'Ouest (nouveau 66/0 a 67/0
Canada, coloré, supérieur

de I'Ouest, (nouveau) .. 66/0 a 68/0
Canada, blanc, supérieur,

de I'Ouest.. . .. .. 73/0 4 74/0
Canada, coloré, supérieur

de I'Ouest .. .. .. .. .. 78/0 a 8o0/o
N.-Zélande, supérieur, blanc 71/6 4 72/6
N.-Zélande, supérieur, coloré 73/0 a 74/0

Marchés de Québec

La Société Coopérative Agricole des
Fromagers de Québec, fait rapport de
la vente de fromage du 23 mai 1912 au
Roard of Trade, par M. Aug. Trudel, gé-
rant.

Quant. Qual, Acheteurs

232 btes No 2 Hodgson Bros &
) Rowson, Ltd. 139/16
Marché de Montréal

La demande est assez bonne. Les prix
sont sans changement.

Les piciers paient le fromage 143 la
livre.

Prix

BEURRE
Marché Anglais

MM. Marples, Jones & Co, nous écri-
vent de Liverpool:

Le beurre Danois a haussé officielle-
ment de 4 kroners et les beurres de Nou-
velle-Zélande ¢t de Sibérie sont plus
chers de 2/0; le beurre d'Australie n’a
subi aucun changement. La demande est
bonne et jusqu'a ce que nous obtenions
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de plus gros arrivages de Sibérie @
d’Irlande, il n'y a guére de changements
a espérer.

Nous cotons:

Irlandais, supérieur C. .. 108/0 4 110/0
Australien supérieur.. 110/0 4 112/0
N.-Zélande, supérieur .. 114/0 a 116/0
Sibérien, supérieur C. .. 110/0 d 113/0
Danois, choix (en casks) 118/0 a 132/0

MM. Mills & Sparrow, nous écrivent
de Londres:

Le temps a été aux averses avec un
abaissement de température, les affaires
ont montré quelque amélipration et le
marché s’est montré plus ferme,

Le beurre Danois. — A noter une
avance de 4 kroner; la production sem-
ble plutot moindre que celle de I'an-
née derniére,

Le beurre de France. — Les cotations
ne sont pas changées, mais, elles ne
sont pas encore suffisamment attrayan-
tes pour provoquer des affaires,

Le beurre de Sibérie. — Les arrivages
sont encore modestes. Cette semaine il
n'en n'est venu que 3,500 casks, mais la
qualité étant bonne, la vente s’est faite
dans des conditions satisfaisantes.

Le beurre d’Irlande. — I1 a été en
trés bonne demande, ce qui a eu pour
conséquence d’élever les prix.

Le beurre d’Australie. — Les vapeurs
“Otranta”, “Essex” et “Runic” ont dé-

_barqué leur chargement de 62,000 boites.

Cet approvisionnement qui était le plus
important vu sur le marché depuis quel-
quc temps a eu pour effet d’attirer les
acheteurg de sorte qu'il y a eu une bon-
ne demande d des prix meilleurs.

Les beurres coloniaux ont été un peu
négligés tandis qu'il y a eu une bonne
demande lpour les qualités les plus fi-
nes, il ne fait cependant aucun doute que
d’ici quelques semaines tout cet appro-
visionnement de beurre sera liquidé et a
des prix raisonnables.

Le beurre de Nouvelles-Zélande. — 11
n’y a eu pratiquement aucune offre et le
steamer ‘“Turakina” qui devait arriver le
17 a été retardé de quelques jours, nul
doute que lorsque son chargement de
beurre sera sur le marché, il n’obtienne
de trés beaux prix.

Danois, supérieur. .. .. 120/0 i 122/0
Russe, supérieur 108/0 i@ 110/0 & 112/0
Russe, fin .. .. .. .. 104/0 3 106/0
Victoria, supérieur, salé.. 108/0 3 110/0
Victoria, supérieur non

salé .. .. .. .. .. .. 110/0 4 112/0
Victario, fin, salé .. .. 104/0 i 106/0
Victoria, fin, non salé .. 106/0 i 108/e
N.-Galles du Sud, supé-

reur, salé .. .. .. .. 108/0 & 110/0

rieur, non salé.. .. .. 110/0 4 113/0
N.-Galles du Sud, fin, salé 104/0 3 106/e
N.-Galles du Sud, fin, non

salé .. .. .. .. .. .. 106/0 2 108/0
Queensland, supérieur sa-

lé .. .. .. .. ...... 106/0 3 108/0
Queensland, supérieur, non

salé .o . i, e s 108/0 3 110/0
Queensland, fin salé. eeve.  104/0
Queensland, fin, non salé ..... 106/0

N.-Zélande, supérieur, salé
N.-Zélande, supérieur, non
salé .. .. .. ..
Irlande, fin, salé..
Irlande, non salé..

112/0 3 114/0

114/0 & 116/0
106/0 4 108/0
112/0 3 116/0

Marché de Québec

La Société Coopérative Agricole des
Fromagers de Québec, fait rapport de
la vente de beurre du 23 mai 1913, au

Board of Trade par M. Aug. Trudel, gé-
nt:

Quant. Qual. Acheteurs Prix

453 btes Choix C. D. Warrington 263§

172 btes No 1 Jas. Alexander, Ltd 263§

Marché de Montreal

Trés bonne demande, en raison du peu
de beurre bon marché qui se fait actuel-
lement.

27 mai 1912—Halle au Beurre de Té-
miscouata: 350 boites de beurre No 1I,
vendues a 26ic.

OEUFS
Demande meilleure.
Nous cotons:

Irlandais 7/6 a 8/3
Continent 6/9 a 7/6
Marché de Montréal

Le marché est 4 la baisse actuelle-
ment, ici beaucoup de stock et tout in-

dique une autre baisse prochainement.
Le prix actuel est de 24c la douzaine.

FOIN PRESSE ET FOURRAGE

Marché de Montréal

Quoique le marché américain soit a
la baisse, les occupations actuelles des
cultivateurs canadiens rendent notre
marché un peu plus ferme.

Nous avons raison de croire qu'aussi-
tot leur semence finies les prix se réta-
bliront plus bas.

Nous cotons sur rails & Montréal:

Foin pressé No 1 .. ce 21.00
Foin pressé No 2 extra .. 19.50
Foin pressé, No2 .. .. .. .. .. 18.00
Foin mélangé de tréfle .. 15.00 16.00
Paille d'avoine .. 7.00 8.00

PEAUX VERTES

Trés bonne demande.

On paie aux bouchers: boeuf No 1,
13c; No 2, 12c; No 3, 11c. Veau No 1,
18c; No 2, 16c. Agneau, 15c. Cheval,
$2.50.

La plus grosse publicité
pour le savon FELS-NAPT“A es

celle faite par le savon

FELS'NAPTHA

lui-méme.

L’expérience apprend journelle-
ment & la ménagére la valeur par-
ticulidre du FELS-NAPTHA et cette
pratique continuelles constitue
une annonce permanente qui
assure des ventes réguliéres au
détaillant.

)—
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Les Préparations Médicales et de Toilette

NA-DRU-CO

sont faites au Canada par des Canadiens.

Les préparations NA-DRU-CO ne sont
fournies qu'a ceux des détaillants qui signent et
se conforment & notre contrat qui implique I'en-
gagement de ne pas vendre & un pnx moindre
que celui qui est uniformément fixé et qui assure

par conséquent au détailant son bénéfice en

tout temps.

Les préparations NA-DRU-CO rappor-
tent au détaillant un profit double de celui de
toute autre ligne annoncée,

Les préparations médicales et de toilette

NA-DRU-CO sont établies au Canada par des

A

chimistes-experts & notre service et composées
des ingrédients 'es plus purs que l'argent puisse
acheter.

La ““Naticnal Divg ard Chemical Compa-
ny of Cenada, Limited, fecit profiter les Cana-
diens de tout I'argent qu elle dépense en salaires
d employés, dividendes, fais de voyages et
autres débou-sés qu’elle fait au ccurs de I'année
et qui s'élevert & piés de un millicn de dollars
par an.

En outre, la Compagnie cépense de tres
grosses sommes annuel'ement pour | achat au Ca-

nada de matiéres premiéres, boites en métal, bou-
teilles, étiquettes, boites en carton et autres arti-
cles, contribuant ainsi a donner de I'emploi au
Canada a des centaines de confectionneurs de
boites en métal, souffleurs de verre, imprimeurs,

_ photographes, fabricants de boites en carton et

autres.

Les préparations médicales et de toilette
NA-DRU-CO sont de meilleure qualité et mieux
présentées que les marchandises importées ; en
conséquence c'est, non-seulement un sentiment
de patriotisme, mais aussi un profond sens com-
mun qui engagent tout détaillant & prendre en

stock et & pousser les produits NA-DRU-CO.

Ceux qui agissent ainsi s’aident eux-mémes
tout en contribuant a I'essor des industries cana-
diennes.

Toutes les raisons ci-dessus sont dexcel-
lentes raisons qui militent en faveur des prépara-
tions médicales et de toilette NA-DRU-CO et
doivent persuader tous les détaillants de les tenir
et den pousser la vente & I'exclusion de tous
autres erticles du méme genre.

National Drug and Chemical Company
of Canada, Limited.

Les commandes ne sont exécutées que par nos soins.

Succursales de venfe on gros a : HALIFAX, N. S.,

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ “LE PRIX COURANT”

ST.JOKN, N: B.,
HANILTON Ont., LONDON, Ont., WINNIPEG, Man., REGINA.Sask., CALGARY, Aita, VANCOUVER, B.C., VICTORIA, B. G.‘

‘MONTREAL, P. Q, OTTAWA. Ont., TORONTO, Ont.,
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Assurez-vous le Contrat pour le Matériel a Toiture.

Vous ne pouvez parler en termes trop élogicux du Matéricl @ Toitwre Brantford. La vignette ci-dessus
représente I'établissement de la Compagnie George White & Sons, située & coté de 'a ligne principale
du G- T, & London, Ont. Méme la chambre des Chaudiéres et les Fonderies sont couvertes en

Materiel a Toiture Brantford.

Un matériel @ loilure qui résiste avec succés & I'action combinée d'une chaleur intérieure intense, et détincelles et de cendres
chaudes qui s'échappent de trains en marche—outre qu'il défie I'usure et les intempéiies — ne sera jamais assez recommandé.,
N. B. — Quand vous voyez faire des fondations, occupez-vous du Contrat pour
le Matériel & Tciture et assurez-le vous Le MATERIEL A TOITURE
BRANTFORD rehaussera votre réputation et vous laissera une marge
de profit raisonnable;—Demandez notre nouveau catalogue. ’

Brantford Roofing Co., Limited, Brantford, Canada.
Magasins-Succursales: — MONTREAL, 9 Place d'Youville. WINNIPEG, 117 rue du Marché.

TOLES CANADA " Feutre et Papier

N'IMPORTE QUELLE QUANTITR !

. Toitures Goudronnées (Roofing) prétes A poser, 2 et 3 plis.
“ DOMINION CROWN ” Entierement Polies. Papiers de Construction. Feutre & Doubler et 4 Tapisser. |

Produits du Goudron. Papier & Tapisser et & Imprimer,
Papier d’Emballage Brun et Manille.
Chaque tole a un joli fini bleu, brillant, uniforme.

Fabricants du Feutre Goudronnée
A. C. Leslie & Co. . "BLACK DIAMOND™ =~ |
— Alex. McArthur & Co., Limited

82 RUE MCcGILL, MONTREAL
MONTREAL

Manufacture de Feutre pour Toituree: Rues du Hivre et Logan. |
[
|

Moulin 2 Papier, Joliette, Qué.

NOVA SEOTIA STEEL & AL ®0.  Courroies Spéciales |

' : : ' Nos Courroies sont recouverles de "
\ ACIER en BARRES MARCHAND, MACHINERIE™X i |

ROUES, TRANSMISSIONS en ACIER COMPRIME | notre Ciment lmPC'méable et peu-

POLI, TOLES D'ACIER jusqu’a 48pcs de large, RAILS ven! étre exposées au froid ou 3 la
en “T" de 12, 18, 28 et 40 Ibs 4 la verge KCLISSES, % P

RSSIEUX DE CHARS DE CHEMINS DE FER, ‘ chaleur sans danger d'étre gd.écs.

|
GROSSES PIEGES DE FORGE. UNE SPECIALITE ‘“ D. K. McLaren,

Mines de Fer, Wabana, Terreneuve, —Mines de Charbon,

Hauts Fourneaux, Fours & Réverbdre 4 Sydney Mines, ‘ lelted
N. E.—Laminoirs, Forges et Ateliers de Finissage 351, rue St-Jacques,
4 New Glasgow, N. E, : MONTREAY, !
Bureau Principal : NEW GLASGOW, N. E. ;

Tél. Main, 4904-4905-7248
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(Ferronnerie) Marché de Montréal

PLOMBERIE

Les affaires sont trés bonnes
que la collection;
principalement dans
de tablettes.

Les marchandises sont tres difficiles
a se procurer, la dunandc est trés for-
tc et tout laisse prévoir une hausse pro-
chaine.

Les affaires sont trés bonnes en gé-
nérale et la collection est assez facile.

Tuyaux de plomb

Les prix sont de 7% pour tuyaux en
plumb et de yc. pour tuyaux de plomb
composition. L'escompte est de 22} p.c.

Tuyaux de renvoi en fonte et acces-
soires

Les escomptes sur les prix de la liste
sont: tuyaux legers, 00 et 10 p.c.; tuyaux
moyens et extra-forts, 70 p.c,, et acces-
soires légers, moyens et extra-forts, 70
pour cent.

ainsi
beaucoup d'activité,
les marchandises

~_ Tuyaux en fer
Nous cotons, prix de Ia liste:

3 . 100 pieds §.50
§ o o e e e " 5.50
B e B G e e e i e “ 8.50
P “ 11.50
B oot 5 jos 5 e id e w “ 10.50
) 0o 20 oo oo w6 oo e o0 “ 22.50
14 . o 27.00
2 0w e e W s “ 36.00

Nous cotons net:
24 . o e o0 on “ 16.30
R s * 21.54
B s wn s e s w6 e e “ 27.07
& o oo ws wE G G s “ 30.80

Tuyaux galvanisés.

Nous cotons, prix de liste:
O POl . 100 pieds 5.50
g . “ 5.50
[F oo oo oo ool w00 Be “ 8.50
{. e s 11.50
1 arv a5 56 % e g e “ 16.50
R “ 22.50
“ 27.50
2 t 36.00

Nous cotons net:

S T e “ 22.20
B oow ss e s &3 e ws i 29.19
K3 J “ 30.70
Qoo v e e ee e me e “ 41.75

Les escomptes sont les suivants:

Tuyaux noirs: 1 pouce et & pouce, 66
p.c.; 8 pouce, 71 p..c; & @ 14 pouce, 75 p.
c.; 2 a 3 pouces 703 p.c.

l'uyaux galvanisés, ¢ 4 § pouce, 51 p.
c.; 4 pouce, 664 p.c.; § a 14 pouce, 05 p.
c.; 2 a 3 pouces, 654 p.c.

Tuyaux en acier

2 pouces .. .. . 100 pleds 8.50
2% pouces .. .. .. .. .. 10.50
3 DOUCES i v oo s 55 “ 12.50
32 pouces .. .. .. .. .. o 15.00
4 POUCES .. +v 40 o0 o “ 19.25

Fer-blanc
Nous cotons: ’
Au Charbon — Allaways ou égal
IC 4 x 20, base .. .. bte 4.40 4.50

Fer-blanc en feuilles
-X. Extra par X et par cse. 0.75
suivant qualite,
(Caisse de 112 teuilles, 108 lbs. net)
Au Coke — Lydbrook ou égal
IC, 14 x 20, base .. .. bte 4.10 4.2§
(Caisse de 112 feuilles, 108 lbs. net)
Au Charbon — Terne-Dean ou égal
IC, 20 » 28 .. .. .. bte 7.00 7.2
(Caisse de 112 fcunlles, 216 lbs. net)
Feuilles Fer-Blanc pour Chaudiéres
(Caisse de 560 lbs.)
XX, 14 x 60, gauge 26 . lb. 0.07 o0.07%
Feuilles étamées

1.00

72 x 30 gauge 23 . 100 lbs. 7.75 8.00

72 x 30 gauge 20 . 100 lbs. 8.25 8.50

72 x 30 gauge 28 . 100 lbs. 8.75 9.00
Toles Canada

Nous cotons: 52 feuilles demi-poli,

’2.90;
'$3.05.

60 feuilles, $2.95, et 75 feuilles,

Toles Noires :
Nous cotons: 20 a4 24 gauge, $2.30; 26
gauge, $2.35; 28 gauge, $2.45.

Toles galvanisées

Les manufactuners annoncent d'An-
gleterre qu'en raison de la gréve, les
prix sont plus élevés de 10 shillings par
tonne. On peut s'attendre a une hausse
sur notre marché,

Nous cotons a la caisse: Fleur
Gorbals Queens de
Best Best Comet Head Lis
28G ... 4.25 3.95 4.25 4.10
26 G . . . 4.00 3.50 4.00 3.85
223224 G375 345 3.75 3.60
16-20 . .. 3.50 3.20 3.50 3.35
Apollo
108 0z=28 Anglais . 4.35
28 G—Anglaxs e 4.10
26 G. v 3.85
24 G. 3.60
22 G 3.60
16 3 20 G ; 3.4%
Moins d'une calsse, 25c dc plua par
100 livres.

28 G. Américain équivaut 3 26 G. An-
glais.
Petite tole 18 x 24 .. 52 feuilles 4.48
Petite tole 18 x 24 .. 60 feuilles 4.70
Plaques d'acxer
ee +o .. 100 livres 2.45
. 100 livres 2.40
Zinc en feuilles
Le marché est ferme.
Nous coton: $8.75 4 $9.00 les 100 lbs.
Tuyaux de poéle
Nous cotons par 100 feuilles: 5, 6 et 7
pouces, ordinaires, $7.50 et polis $9.
Coudes pour tuyaux
Nous cotons a la doz.: coudes ronds
ordinaires 75 feuilles, $1.10; 60 feuilles,
$1.35 et polis, 60 feuilles, $1.60.
Soudure
Les prix sont plus élevés de 1c par lb.
Nous cotons: barre demi et demi, ga-
rantie. 24c a 25¢; do., commerciale, 22c
a 23c; do., a essayer les tuyaux, 24c a
25c.
DL’escomptc sur les prix de la liste est
de 65 et 10 pour cent pour les couplets
en fer et en acier,

% pouce .
3/16 pouce .

SURES

Prix moindre

Les Cartouches DOMINION vous feront tuer

plus de gibier

Vous ne vous trompez pas en employant les
Cartouches DOMINION :

DIGNES DE CONFIANCE.

RAPIDES

Plus de force
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QUINCAILLERIE
Boulons et noix
Nous cotons:

Boulons & voitures Norway ($3.00) 50 et
10 p.c.

Boulons i voitures carrés ($2.40) 60 et
10 p.c.

Boulons 4 voitures ($1.00): grandeurs, §
et moindres, 70 p.c.; 7/16 et au-dessus
60 p.c

Boulons 4 machine, § pce et au-dessous
60, 10 et 10 p.c.

Boulons i machine, 7/16 pce et au-des-
eous, 60 p.c.

Boulons i lisse, § et plus petits, 6o -et
10 p.c.

Boulons a lisse, 7/16 et plus gros, 55 et
5 p.c.

Noix par boites de 100 lbs.
Nous cotons:
Noix carrées .. .. 4ic la Ib. de la liste
Boulons & charrue, 50 et 10 p.c.
La broche barbelée est cotée $2.25 les
*no livres a Montréal.

No 12, $2.15.
Crampes 3 cldtures
Fer poli . o Sl ... $2.50
Fer galvanisé .. . - .
Broches pour poulaillers

Iorte demande,
L'escompte

marché trés ferme.
est de 60 et 24 pour cent

sur la liste,

I x 20-x 24" $34o
§ x20x 3" .. .. ... 4.10
§ x 30 x 36" i o wn o 4.75
t x 22 x 24" .. 5.00
t x 22 x 30" .. 6.30
t x 22 x 36" . oo 780

Broche galvamsée etc
Nous cotons:
Nog .. .. ...... les 100lbs. 2.15
No 12 .. <o «v .. les 100 lbs. 2.25
No 13 .. .. .. .. .. les 100 Ibs. 2.30
Poli brilé:

Noodg.. ... ..les100lbs. 4.30
No1o .. .. .. .. .. les 100 Ibs. 2.35
Norr .. .. .. .. .. les 100 lbs. 2.42
No 12 .. .. .. .. .. les 100 lbs. 2.50
No 13 .. .. .. .. .. les 100 lbs. 2 j0
NO 13 .. .. .. .. .. les 100 Ibs. 2 80
No 15 .. .. .. .. .. les 100 lbs. 2.85
No 16 .. les 100 Ibs. 3.00
Brulé¢, p tuy'm\c 56 xoo Ibs. No 18 2.R¢
Rrilé, p. tuyaux .. 1on 'S5 v 19 4.70

Fvtra 9ou; Lrocne nuilée, 10c p. 100 Ibs.
Broche a fom
Nous cotons net:
No 13, $2.35; No 14. $2.40 et No 15,
$2.50. Broche i foin en acier coupé de
longueur, escompte 25 p.c. sur la liste.
Broche moustiquaire

Nous cotons: broche noire, $1.60 par
rouleau de 100 pieds.

Broquettes
Escomptes
Pour boites 4 fraises.. .. 75 et 12§ p.c.
Pour boites a fromage .. 85 et 10 p.c.
A valises .. .. .. . . 80 et 12§ p.c.
tapis, bleues.. o p.c.
ANtapis, étamées .. .. .. 80 et 1§ p.c.
At , en barils . 40 p.c.
Coup bleues. en doz... 75 et 12} p.c.

Coupéesd\ bleues et i pe-
G0 Sa e e o 60 p.c.

Sweeden, coupées, bleues
et ornées, en doz. .. .. 75 ¢.c

A\ chancsnres, en doz. .. 50 p.c.
A chaussures, en pqts 1 1b. 60 et 10 p.c.
Clous de broche

Nous cotons: $2.30 prix de base, f.o.b.,
Montréal,

‘Ordinaire .. ., 100 li)s
Chilled .. ..~ o 100 lbs
Ruck and Seal . 100 lbs

LE PRIX COURANT

Clous coupés
Nous cotons: prix de base, $2.40 f.0.b.,
Montréal.

Clous a cheval

Nous cotons par boite: No 7, $2.90;
No 8, $2.75; No 9, $2.60; No 10, $2.50;
avec escompte de 10 p.c.

Fers a cheval
Nous cotons f.o.b., & Montréal:
Noz Not
et plus et plus

grand petit
Fers ordinaires lcgers et

pesants . : le qrt 3.90 4.15
Neverslip crampons 7/16 le cent. 2.60
Neverslip crampons, 3§ le cent .. 2.90
Nevershp crampons, 9/16, le cent. 3.20
Neverslip crampons, §, le cent .. 3.80
Neverslip crampons §/16, le cent. 2.10
Neverslip crampons, §, le cent .. 2.40
Fer a neige .. .. .. le qrt $4.15 4.40
New Light Pattern . le qrt 4 35 4.60
Fer “Toe weight” No 134.... 6.75
}‘cathcrwexght Nos 0 a 4 5.75

Fers assortis de plus dunc g.randeur au
baril, 10c & 25¢ extra par baril.

Chaines en fer
On cote par 100 lbs:
3/16 No6 .. .. .. .. .. .. .. .. 1
3/16 exact 5§ .. .. .. .. oar 4. ..
3/16 Full 5 ..
1 exact 3 .

5/16 .
7/16 .. .
9/16 .. .

4 =t S0 GBn

BLLB 2YPLBBLE888

Vis a bois
Nous cotons les escomptes suivante
sur la liste. Un nouvel escompte de 10
p.c. cst accordé cette semaine,

Téte plate, acier . . 85 10ect15et 10 p.c.
Tcéte

ronde, acier . . 8o10et15et 10p.c.
Tcéte plate, cuivre. . 7510et15et 10 p.c.
Téte ronde, cuivre . 7o10et15et 10 p.c.
Tete plate, bronze . jo10et15et 10p.c.
Téte ronde, bronze . 6510et 15et 10 p.c.
Fanaux
Nous cotons:
Wright No 3 .. .. .. .. doz. 8.s0
Ordinaires .. . .. doz. 4.75
Dashboard C. B. . doz. 9.00
No 6 .. .. . doz. 5.75
Pcmts soc ‘extra par doz.
Tordeuses i linge
Nous cotons: DTN UTRY
Royal Canadian .. .. doz. $47.75
Colonial .. . « e .o .. doz. 52.75
Safety .. .. .. doz. 56.25
E.Z E. .. .. . doz. §1.7%
Rapid .. .. .. .. .. .. . doz. 46.75
Paragon ..... .. .. . doz. 54.00
Bicycle .. .. . doz. 60.50
Moms cscompte de 20 pc
Munitions
L’escompte sur les cartouches eana-

diennes est de 30 et 10 pour cent, &
Plomb d¢. chasse-.
Nous cotons:

Bali .. .. .. . .. 100 lbs,

L'escompte est de 12& pour cent s

7.5
7.00
8.8
8 70
url
liste.

- Blanc de plomb No 1

‘Blanc de plomb No 4 ..

METAUX

Antimoine
" Le marché est sans changement.

Fonte
Nous cotons:

Carron Spécial .. .. 0.00 20.00
Carron Soft .. .. .. .. .. 0.00 19.75
Clarence No 3. .. .. . 0.00 18.00
Cleveland Nor. .. 0.00 18.75
Middlesboro No 3 . 0.00 18.00
Summerlee No 2. 0.00 20.0¢

Fer en barre
Nous cotons:

Fer marchand .. .. base 100 Ibs. 1.0

Fer forgé.. .. .. .. base 100 Ibs. 2.0
Fer fini .. base 100 lbs. 2.15
Fer pour fers a cheval

base 100 lbs. 2.15

Feuillard mince 14 4 2 pcs, base 3.15
Feuillard épais No 10 .. base 2.20
Acier en barre

Nous cotons net, 30 jours:
Acier doux ase 100 lbs. 0.00 1 9o
Acier a rivets . base 100 lbs. 2.10 2 1%
Acier a lisse .. base 100 lbs. 0.00 1.9j3
Acier a bandage base 100 lbs. 0.00 2.03
Acier a machine base 100 lbs. 0.00 2.00
Acier a pince . base 100 lbs. 0.00 2.853
Acier a ressorts base 100 lbs. 2.75 3.00

Cuivre en lingots
Le marché est trés fort et les prix

_sont en hausse de 25c par 100 livres:

Nous cotons:
1bs.
livre.

$17.50 a $18.75 les 100
Le cuivre en feuilles est coté a 25¢c la

Etain en lingots
La demande est trés forte et les prix
sont plus élevés de $1.00 & $1.50 par 100
livres.
Nous cotons: $51.50 a $52.00 les 100 1bs.
Ce métal est rare sur les marchés pri-
maires et les expéditions diminuent.
Plomb en lingots
La demande est trés forte et les stocks
sont faibles.
Nous cotons $4.75 a $4.8s.
Zinc en lingots
La demande est trés forte.

Nous cotons: $7.50 a $7.75 les 100 li-
vres.

HUILES, PEINTURES ET VI-
TRERIE
Huile de lin
Forte demande et les stocks sont trés
bas.
Les prix sont plus élevés de sc par

gallon, en raison de la rareté de l'huile
de lin.

Nous cotons au gallon, prix nets: hui-
le bouillie $1.05, huile crue $1.02.
Huile de loup-marin
Nous cotons au gallon:
Huile extra raffinée . o
Essence de térébenthme

Nous cotons 77¢ le gallon par quanti-

tel de 5 gallons et 72c le gallon par ba-
ri

70c

Blanc de plomb
Marche trés ferme.

Les prix sont en hausse de Isc
Blanc de plomb pur

Blanc de plomb No 2 .. .. .. ..
Blanc de plomb No 3 .

Pitch
Nous cotons:
Goudron pur .. .. 100 Ibs. o o
Goudron liquide, brl, .. .. o0.00 4.



Peintures préparées
Nous cotons:

allon .. .. « o 1.45 1.90
Demi-gallon .. .. .. 1.50 1.9§
Quart, le gallon .. .. .. .. 1.55 1.75
En boites de 1 lb. .. .. .. 0.10 0.11

Verres a2 Vitres

Les prix sont trés fermes.

Le marché Belge augmente continuel-
lement ses prix.

Nous cotons: Star. au-dessous de 26
pouces uni: 50 pieds, $1.70; 100 preds
$3.20; 26 a 40, 50 pieds, $1.80; 100 pieds,
$3.40; 41 a 50. 100 preds, $385; 51 a 6o,
100 pieds, $4.10; 61 a 70. 100 pieds, $4.35:
71 a 8o, 100 pieds, $4.85.

Double Diamond, 100 pieds: o a 25.
$6.90; 26 a 40, $7.50; 41 a 50, $8.75: 51 @
60, $10.00; 61 a 70, $11.50; 71 A 8o, $12.50;
81 4 85, $14.00; 86 4 9o, $16.50; 91 a 93
318.00. [iscompte 33 1/3 p.c.

Sur demande, escompte 20 p.c.

Vert de Paris pur

1c d'avance par livre sur toutc la ligne.
Nous cotons:

Barils a pétrole .. .. .. .. 0.00 0.16
Drum de 50 a 100 lbs. .. 0.00 o0.17%
Drums de 25 lbs. .. .. .. 0.00 0.173%
Boites de papier, 1 1b. .. 0.00 0.19}
Doites de fer-blanc, 1 1b.....0.00 0.20%
Boites papier, 4 1b. .. .. .. 0.00 o0.21}
Boites fer-blanc, 3 Ib. .. .. 0.00 0.22}
Cables et cordages
Nous cotons:
Best Manilla .. .. base Ib. 0.00 o0.10%
British Manilla.. .. base lb.0.oo 0.09
Sisal .. .. .. .. .. base Ib. 0.00 o0.08%
Lathyarn simple . basc lb. 0.00 0.10
Lathyard double . base Ib. 0.00 o0.104%
Jute .. .. .. .. .. base Ib. 0.00 o0.10¢4
Coton .. .. .. .. baselb. 0.00 0.23
Corde a chassis . base Ib. 0.¢0 0.34
Papiers de Construction
Nous cotons:
Jaune et noir, pesant .. 0.00 1.50
Jaune ordinaire, le rouleau 0.00 0.28
Noir ordinaire, le rouleau.. 0.00 0.36
Goudronné, les 100 Ibs... .. 2.00 1.50
tapier a tapis, les 100 Ibs. 0.00 2.7%
Papier a couv., roul,, 2 plis. 0.00 0.60
Papier a couv., roul,, 3 plis. 0.00 0.85
tapier surprise, roul, 15 lbs. 0.00 0.50
FERRAILLES
La lb
Cuivre fort et fil de cuivre. 0.00 o0.11
Cuivre mince et fonds en
culvre .. .. .. .. .. .. 0.00 0.09
Laiton rouge fort .. .. .. 0.00 o0.I0
Laiton jaune fort .. .. .. 0.00 0.08
Laiton nince .. 0.00 0.06
Plomb .. .. 0.024 0.02}
Zinc .. . 0.00 0.03
La tonne
Fer forgé No 1 .. .. .. 0.00 12.50
Fer fondu et débris de
machines No1 .. .. .. 0.00 16.00
Plaques de poéle .. .. .. 0.00 12.50
Fontes et aciers malléables 0.00 9.00
Piéces d'acier .. .. .. .. 0.00 5.00
La 1b.
Vieilles claques .. .... 0. 00 .0.09

Le thé et le café sont deux des articles
qui rapportent le plus de profits i 1'épi-
cier.

LE PRIX COURANT | o5

7Z

\

%

\\\\\\\\\\\

\\ \ QQ\\\\\\\\\\\\

Z

7772

I
LMMHDNDEER
N\ \ ,

\\\\\\

200

.,

7

q //’ \\\\\‘ u\\\\“

SN

Sac a Cuisson

.

ERMALINE

-

72222 2xZ/PrxroA

N

_____

Le Meilleur Aide de la Jeune

Mariée a la Cuisine.

..

/
___

Y

zz#

_

%

N

Z4

.

_

7

72

_

N\
\

&\\\\&\\\\\\\\\\\\\\\\\\N\\\\\\\\\\\\\\N‘&\\\\\\\&&k‘m\\\

7/

ZZzZz2

_

Pendant le mois de juin, beaucoup de jeunes marié s entreprendront leurs
devoirs de ménagéres.

Des difficultés se pro luiront dans la cuisine, mais par un emploi judicieux du
SYSTEME ERMALINE, la plupart de ces difficultés peuvent disparaitre.
Efforcez-vous d’y intéresser immédiatement vos clientes

liemandez ces Sacs a Votre Marchand de Gros, ou
demandez-nous des échantillons.

EDWARD LLOYD Limited

Edifice de la Banque des Cantons de I'Est.

MONTREAL

WA VAAAAAN/ WVAAAAAAS
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LA CONSTRUCTION

SIEMAINE FINISSANT LE 25 MAI

11 a été accordé 103 permis au cout to-
tal pour les nouvelles constructions de
$220,845.00, ¢t $33,800 de réparation.

Pl

I.es chiffres ci-dessous en indiquent
la répartition par quartier et donnent le
cout approximatif de chaque construc-

tion moins les détails des permis en des-
sous de $1,000.00.

Quartier Cout
Bordeaux $ 2400
(ote des Newges 400
Duvernay 200

~  limar 3,000
Hochelaga .. 16,050
Lafontaine. . 350
Laurier.. I 44,200
N.-Dame de¢ Graces 30,100
Papincau 500
Rosemont. . 2,000
St-Anne. . 350
St-André T 52,400
St-Dents— - —~—= 39,550
St-Gabriel .. .. 5,500
St-Georges.. 16,000
St-Henri 125
St-Jacques 725
St-Joseph 3,000
St-Laurent. . 16,725

St-Louis 24,750
Ste-Marie.. 1,020
St-Paul. . 400

$260,645

Grand Avenue, quartier Laurier; 1
maison, 2 logements, 2 étages, 3e classe;
cout prob. $2,500. Propriétaire, V. Poli-
cena, 138 Marchand.

Avenue Henri Julien, quartier St-De-
nis; 3 maisons, 9 logements, 3 étages, 3c¢
classe; cout prob. $12,000. Propriétaire,
J. Emile Vanier, 5 Carré Beaver Hall.

Rue St-Denis, quartier St-Denis; 1
maison, 3 logements, 3 étages, 3e clas-
sc; cout prob. $5,000. Propriétaire, Geo.
tiesner, 1914 St-Denis,

Rue St-Denis, quartier St-Denis; 1
maisons, 3 logements, 3 étages, 3e clas-
se: cout prob. $5,000. Proprietaire, Théo.
Denard, 1136 St-André.

Rue De Levis, quartier Hochelaga;
répar. a 1 maison; cout prob, $1,200.
Propriétaires, Standard Chemical Co.

Avenue Redpath, quartier St-André;
1 écurie, 2e classe; cout prob. $10,000.
Propriétaire, C. E. Goodwill.

Rue. St-André, -quartierSt-Denis:— 2
maisons, 4 logements, 2 étages, 3e clas-
se. cout prob. $3,000. Propriétaire, V. E.
Lambert, 1475 St-André.

Avenue Grey, quartier Notre-Dame
de Graces; 1 maison, 1 logement, 2 éta-
ges, 2e classe; cout prob. $10,000. Pro-
priétaire, Z. Limorges.

Avenue Alexandra, quartier Laurier;

1 maison, 2 logements, 2 étages, 3e clas-

s¢; cout prob.$2,500. Proprietaire, N.
1omaso, 2789 Mance. )
Rue Alma, quartier Laurier; 1 mai-

son, 3 logements, 2 étages, 3e classe;
cout prob, $2,200. Proprietaire, A. Ho-
gue, 060 Alma.

Rue St-Denis, quartier St-Denis; 1
maison, 3 logements, 2 étages, 3e clas-
se¢; cout prob. $3,500. Propriétaire, A.
St-Onge, 830 Huntly.

Rue Hauly, quartier St-Georges; 1
maison, 1 étage, 2e classe; cout prob.
$2,500. Proprietaire, W. M. Birk, 294
Stanley.

Rue St-Denis, quartier St-Denis; 1
maison, 3 logements, 3 étages, 3¢ clas-
se; cout prob. $4,000. Propriétaire, J. K.
Dagenais, 374 Marquette.

KKue St-Laurent, quartier St-Laurent;
répar. a 3 logements, maison a 3 éta-
ges, 2e classe; cout_prob. $6,000. Proprié-
taires, Glickman & Glickman, 136 St-
Laurent.

Rue St-Urbain, quartier St-Laurent; 1
manufagture; cout prob. $7,000. Proprié-
taire, Succ. D. Ouimet, 107 St-Jacques.

Rue Cadieux, quartier Laurier; 2 mai-
sons, 6 logements,—2étages,3e classe; -
cout prob. $5,000. Propriétaire, Zoel La-
belle, 13587 Cadieux.

Rue Rossland, quartier St-Denis; 1
maison, 3 logements, 2 étages, 3e clas-
se; cout prob. $2,200. Propriétaire, Rod.
I'rappier, 2175 Rossland.

Rue Guy, coin St-Jacques, quartier
St-Joseph; 1 maison, 1 étage, 2e classe;
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en fer de la Home Fence Co. U. S.
pied en montant.

grillage en broche et en fer pour ch

broche de la Regal Fence & Gate C

100 modéles différents.
rieres d'entrée, sieges de parterre, vases pour fleurs,

Aussi clotures et barrieres orncmentales en

\AJ

A, de 50c le
Bar-

assiy, ete.

0. a2

| Agents Demandés.

LE PROGRES:

Ne faites pas d'arrangement
de vous mettre en relation avee

P. L. W. DUPRE

Constructeurs d’ARCHITECTURE
567 AVENUE DELO

~ Heuresde bureau 8%4a.m. a6 hrs, p.m
Same lie 8% a.m. & 1thr p,m.

nous sosumes
dounerons a

Catalogue sur Demand -.

estle nom de notre Catalogue de
Constructions Modernes,

feront la demande.

Tél. Lesalle 437.

que
a faire et que nous
tous ceux qui en

définitif avant

& CIE.,

Experts
RIMIER.

La tordeuse “APE X”

Quelque chose de Noﬁveau dans la Construc-
tion des Tordeuses a Linge.

Cylindres --- 10 x 13{ «-- 11 x 1} --- 12x 1Y%

Garantie 1 an pour usage de famille.

Parmi les principales caractéristiques de cette machine
on remarque les Engrenages actionnés par une chaine qui
est toujours 4 Mailles, ce qui donne une FORCE DOUBLE et
-rend le fonctionnement trés facile sous une charge. C'est une
construction presque entiérement en fer et trés solide.

Voila les Caractéres qui la font vendre.
Manufacturée uniquement par

CUMMER DOWSWELL, Limited

HAMILTON, - - -

ONTARIO.
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A question du platre n'est pas unc
des moins importantes dans toutc
construction ; on peut méme affir
mer que c'est celle sur laquelle
doit se porter tout particulierc-

mcnt 'attention des architectes et entr -
preneurs, car de ce matériel dépend 1.
eolidité de la batisse édifiée.

Le platre “ALCA” & la chaux durcit
rapidement dans un laps de temps de 2
& 6 heures. Il peut étre retrempé ; i!
supprime les pertes par égoutiement
C'est un platre hydraulique qui durcit
avec le temps. La pluie n'a aucunc
action sur les joints fait avec le plitre
“ALCA.” Tl se préte & 'emploi comme
platre, stuc (imitation de marbre) ou
ciment.

Il possede tous les avantages du
plitre & la chaux sans ses inconvénients
et défectuosités. Il est plus plastique,
couvre plus de surface, n'est pas d'un
prix plus élevé et est fourni tout préparé
pour s>n mmélange avee du sable.

Maison d’habitation revétue de Platre 'fALCA" a la chaux

Platre “ALCA” a

Manutfacturé par

formant stuc.

la Chaux

STINSON-REEB BUILDERS’ SUPPLY CO., Limited.
Edifice de la Banque des Cantons de I'Est, MONTREAL, P. Q.

Edifice Delaware Trust Co.,

Stuc a la chaux “ALCA,"’ mélangé de cailloux.
I'architecte Wm. Draper Brincle, mis a exécution par les
entrepreneurs O. I. Reed & Bro.

Plan de

E platre “ALCA” a été établi pour
répondre aux nouvelles exigences
De-

puis plus de trois ans qu'il est sur

de la construction moderne.

le marché il a conquis tous les suf-
frages et les nombreux architectes et
fait

n‘ont eu qu'une voix pour proclamer sa

entreprencurs qui en ont usage

m:périorité sur tous les autres.

Le platre * ALCA” reuferme 85 pour
cent de chaux éteinte et 13 pour cent
d’aluminate de ecaleium, élément actif
du ciment. Il se mélange ¢t sapp'ique
par le méme procédé que lancien platre

a la chaux.

Il a marqué une étape nouvelle dans

'art de la construction et a largement

contribué & en améliorer les conditions.

EN ECRIVANT AUX ANNONCEU RS, CITEZ “LE PRIX COURANT”
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cout prob. $2,500. Propriétaires, Impe-
rial Wire & Coke Co., rue Guy.

Ru: St-Urlain, quartier Laurier; 1
maison, 3 logements, 3 ctages, 3e clas-
sc; cout prob. $3.000. I'ropnietaire, P. P.
Llotlcau, 43 St-Viatcur.

Kue St-Urbain, quartier Laurier; 2
maisons, 6 logements, 3 étages, 32 clas-
se; cout prob. $10.coo. Propriétaire, A.
Lapicrre, Cote St-Michel,

Rue Durocher, quartier St-Louis; ré-
par. a 1 logement, maison a 3 étages, 2e
c.asse; coat prob. $3.000. Propriétaire,
G. W. Darcey, 7 Hornhill Avenue,

Rue Drummond, quartier St-Georges;
1 maison, 1 logement, 3 ¢tages, 2e clas-
s¢; cout prob. $12,000. Proprietaire, E.
H. Centre, 128 Bishop.

Rue Bleury, quartier St-Laurent; ré-
par. a 1 magasin; cout prob. $1,800. Pro-
rriétaire, O. Gratton, 224 Ste-Catherine
Est.

Kue University, quartier St-Georges;
1 maison, 2 étages, 2¢ classe; cout prob.
$1,500.  Proprietaires, Goodwins, Ltd.,
tue Ste-Catherine Ouest.,

Rue Ste-Catherine, quartier St-Lau-
rent; répar. a 1 hotel, bitisse a 3 étages,
2¢ classe; cout prob. $1,400. Propriétai-
re, . A. Gollot, 196 Ste-Catherine O.

Ruce Drolet, quartier St-Denis; 1 mai-
son, 2 logements, 2 étages, 3e classe;
cout prob. $1,500.  Propriétaire, C.
Drouin, 2708 Drolet. : .

Rue Lagauchcetiére, quartier St-Louis;
I maison, 3 logements, 3 étages, 2e clas-
se; cout prob. $2,500. Propriétaire, N.
Pageau, 257 Lagauchetiére Est.

Rue Fairmont, quartier Laurier; 1
maison, 2 logements, 3 étages, 3e clas-

LE PRIX COURANT

se; cout prob. $3,000. Propriétaire, L.
Lapierre, 2217 St-Urbain.

Rue Cuvillier, quartier Hochelaga; 1
maison, 3,logements, 2 étages, je classe;
cout prob. $2,500. Proprietaire, P. Har-
vey, 469 Cuvillier.

Kue St-Hubert, quartier St-Denis; 1
maison, 2 logements, 2 étages, 3¢ clas-
s¢: cout proo. $2,000. Proprietaire, A.
I aquette, rue St-Hubert, prés 4e avenue.

nue Lauricr, quartier Laurier; repar.
a 1 logement, maison a 3 étages, 32 clas-
sc¢; cout prob. $1,0co. Proprietaire, J. J.
Jackson, 1418 Huntly.

Rue LErnest, quartier Emard; 1 mai-
son, 2 logements, 2 étages, 3e classe;
cout pron. $2,000. Propriétaire, A. Le-
roux, Avenue Ernest.

Rue Ste-Catherine Ouest, quartier St-
André; 1 maison, 2 logements et 1 ma-
gasin, 3 étages, 2e classe; colt prob.
$10,000. Propriétaire, H. S. Vipond, 133
Carré Youville.

Rue St-Mathicu, quartier St-André; 1
maison, 7 logements, 4 étages, 2e clas-
se; cout prob. $10,000. Propriétaire, H.
S. Vipond, 133 Carré Youville,

Rue Ste-Catherine Ouest, quartier St-
André; répar. 2 1 logement, maison a
3 étages, 3e classe; cout prob. $7,000.
Piopriétaires, Vipond & Vipond, 133
Carré Youville.

Rue Ste-Marie, quartier St-Denis; 1
maison, 3 logements, 3 étages, 3e clas-
se; cout prob. $2,500. Propriétaire, P.
Duval, 116 Ste-Marie.

Rue St-Dominique, quartier Laurier;
I maison, 3 logements, 3 étages, 3e clas-
se; cout prob. $2,000. Propriétaire, Geo.
Martineau, 92 Villeneuve.

Rue Suzanne, quartier Laurier; 2 mai-

sons, 4 logements et 2 magasins, 3 éta-
ges, 3e classe; cout prob. $35500. Pro-
prietaire, Geo. Martineau, 92 Villeneuve.

Kue Mont-Royal, quartier St-Denis; 1
maison, 2 logements, 3 étages, 3e classe;
cout prob. §$7,000. Proprietaire, Jos.
uougeon, St-Laurent.

Rue St-Germain, quartier Hochelaga;
3 maisons, 3 étages, 3e classe; cout
prob. $13,000. Proprietaire, Denis Mes-
sier, 1 St-Germain.

O Orciard, quartier Notre-Dame de
Grace; 1 maison, 1 logement, 2 éfages,
2¢ classe; cout prob. $2,0co. Proprietai-
r.s, Gagné & Bourgon, 325 Old Orchard.

Kue Chapleau, quaruer Notre-Dame
de Graces; 1 maison, 2 logements, 2 éta-
ges, 3e c.asse; cout prob. $2,500. Proprié-
taires, Gagné & Bourgeon, 325 Old Or-
chard.

Kue Holt, quartier Ste-Marie; répar.
a 1 logement, batisse 1 étage, 3e classe;
cout prob. $1,000. Propriétaire, C. An-
gclo, 240 Holt,

Rue Waverley, quartier Laurier; 2
maisons, 6 logements, 3 étages, 3c clas-
se; cout prob. $5000. Propriétaire, P.
Chapleau, 2445 Waverley.

_Rue Oxford, quartier Notre-Dame de
Graces; 2 maisons, 4 logements, 2 éta-

| ENTREPRENEURS et consmucrwnsi

Pour vos emprunts d’argent et pour
VoS assurances.

1 Voyez J. A CRENIER,
| 80 ST-FRS-XAVIER. Tel. Main 120.
| (Soir: 707 StHubert. Tel. Est 1352.)

e e —

Propriétaires des

AARQDES BIEN GONNDES

Les QConnaisseurs

FUMENT LA

PIPE “PETERSON”

Tous les marchands de tabac scucieux de leur
réputation devraient avoir cette marque en magasin,

Sevle et unique maison au Canada réparant et fabri-
guant les pipes et articles de fumeurs en tous genres.

@& CO @

Seuls dépositaires des Tabacs et Cigarettes
de la Régie Frangaise.

GENIN TRUDEAU & CIE., Limitée.
22 RUE NOTRE-DAME OUEST, - - MONTREAL.

———




LA CONSTRUCTION (Suite)

ges, 3e classe; cout prob. $7,500. Pro-
prietaire, 1. H. Lanouette, 523 Panet.

Rue Monkland, quartier Notre-Dame
de Graces; 1 maison, 2 étages, 3e clas-
sc; cout prob. $7,000. Propriétaire, Suc.
Prud’homme, Monkland et Ogilvy.

veme Avenue, quartier Rosemont; 1
maison, 2 logements, 2 étages, 3e clas-
sc. cout prob. $2,000. Propriétaire, H.
Sevigny, 387-9¢éme Avenue,

Rue St-André, quarticr St-Denis; 1
maison, 2 logements, 2 étages, 3e clas-
s¢; cout prob. $1,500. Propriétaire, E.
I'ranchére, rue St- André:

Rue Fort, quartier St-André; 1 mai-
son, 3 logements, 3 étages, 2¢ classe;
cout prob. $15,000. Propriétaire, Z. St-
Picrre, 592a St-Denis. ‘

Rue Clarke, quartier Laurier; répar. a
I logement, batisse a 1 étane, 3e classe;
cout prob. $2,000. Propriétaire, Jos. Ala-
ric, 0645 Casgrain,

Rue St-Charles, quartier St-Gabriel; 3
maisons, 9 logements, 3 étages, 3e clas-
ser cout prob. $5000. Propriétaire, Art.
L.e febvre, 308 St-Charles.

Rue Persillier, quartier Bordeaux; 1
maison, 1 logement, 2 étages, 3e classc;
cout prob. $2,400. Propriétaire, 5. Mar-
gentaller, 2180 Viel.

————————— Cape Cove—L. B.
Montréal—Supplee

Renseignements
Commerciaux

S

Avis de déménagement

Québcc—Lundi“le 20 courant, la suc-
cu’rsalc' de R. G. Dun & Co., a ¢té deé-
menagée, a 118 rue St-Pierre,
Cessions
Capelton—A. P. Blue, (Reg.), mar. gén.
Knowllton—}inglan(l, Isracl & Son, mag.
_ gén. et tannerie.
Métabetchouan—Jalbert & Plourde, mar.
gén.
Mon}rg’:a_l—Léon Dubriile 2 Desmarteau,
épicier.
W, A Lachapc‘l]c a Chartrand & Tur-
geon, merceries pour messieurs,

Curateurs

Québec—L. D. Blais a L. J. B.
lieu, restaurateur.
J. P. E. Gagnon, (Québec), a2 H. De-
rome, (Reg.), provisions en gros.

Beau-

’rice—Nap. Ross, mag. gén.
St-Jérome—Chas, Gauthier a

Chambord Jonction—Hubert
Grand’'Meére—Duguay &

Montréal—Bouchard & Dupras,
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Sorel—Vinet & Dufresne a C. W. Car-

bonneau, scicrie.

Déceés

Québec—Joseph Normand, mfr de balai

J. 15 Walsh, libraire ¢t imprimeur.

Dissolutions de sociétés

L.achine—Marcotte & Drapeau, contrac-

teurs.

I.a Tuque—DBoucher & Dufour, maison

de pension.

Louiseville—). W. Gagnon & Cie, I'. Ver-

mette continue,. Carossiers.

Montréal—City Hall Ice Cream Parlor.

Coppleman & Dobropsky, marchal}gls.

Demers & Bonneville, agents  d'im-
meubles.

IForget & Noiseux, peintres,

Imperial Sccurities Co.

N. Josephson & Co, mar. de¢ nouv.

I’coples Hardware Co, J. D. larber,
eGRtinue sous le meéme nom.

Schlicfer & Bernstein, marchands.

Star Barber Shop.

\W. & J. Wylic, boulangers.

En difficultés

Montréal—]. Abcles, Limited, mar. de

fantaisie.

\'ille Marie—]. P. Landry, mecubles, ctc.

Fonds vendus
Bourget, mag. gén.
Elevator Co, - Ltd,

machineries, etc.
Larose,

hotelier. .
Incendies

Montréal—A. Couillard, (nom de la fir-

me), ferronnerics en gros ct détail;
ass.

Nouveaux établissements
Keroack

(nom de la firme), mag. gén.

Dufour, bou-

langers.
agents
d'immeubles.
B. C. Bourgeois & Co., restaurateurs.
Chevrefils Martine, chaussures.
Deschamps & Co., mar. de nouv.
M.Edelman, tailleur pour dames.
P. S. Glassco, ingénicur.
S. Halpern & Co, restaurateurs.

JH. A. Hodgson, commergant de provis.

Hudson's Bay Securities Corporation,

courtiers. ) ] .
Lachine Transportation & Coal Co,

Ltd.
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Lanctot Realty Co., Ltd.
Mecthal Lathing Co., Ltd.
L. McCready & Son, Truits.
Walter Molson &o., agents d'immeu-
bles et d'assurances.
National Hat & Wire Co, mirs d'arti-
cles de modes. = : :
Jos. Nebach & Son, ferronneries.
Ottawa Carpet Sewing & lLaying Co.
Paquette & Co, plombicers,
I & M. Salhany, mar. de nouv,
Isaac Smilovitch & Co., fruits, cte.
Southern Alberta & Western  Lands
Co., Ltd.
Superior Ttailoring Co.
White Star Cafe & Restaurant.
Nicolet—La Compagnie Coopérative &
Philantropique du  Canada, chauss.
St-Tite—Carpenter & Co, mar. gén,
Trois-Rivieres—Canadian Ajustment Co.
A. D. Cloutier, (Reg.), épicier.
Verdun—St-André & Donin, construc-
teurs.

Compagnie “France et Canada”

Avis est donné par la “Gazette Offi-
ciclle”, de Québec, du 235 mai 1912, que
la compagnie “Irance et Canada” cons-
tituée en vertu des lettres patentes ac-
cordées par le licutenant-gouverncur de
la province de Québec, le 19 mars 1012,
enregistrées le 20 du méme mois, a éta-
bli son principal burcau d'affaires, dans

la ¢ité de Montréal—ro3-rue-St-lrangois-

Xavier, chambre 200.
A F. REVOL,

Président.

LA LOI LACOMBE

Deux derniéres semaines

Dcrnier, Albert . . .15, Rochon ¢t al.
Bisson, A. . . . ]. ]. Petitclere & Cie.
Dorduas, Camille Jos. Duford.
Carriere, Joseph Davis, Ltd.
David, Emile Cité de Montréal.
Duquette, Hermas . J. H. Paquin.
Dubreuil, J. B. . .Pacific Vandelac.
Houle, Dame J. N. . Ames-Holden-Mc-
Cready.

Huard, J. O.. . .W. H. Scroggie, ILtd.
J. H. Jost Dominion Bridge.

Owens Cartage Co.
.. . Nap. Turcot.
... .M S R Co
New-York Silk
Waist Co, Ltd.

[Latten, William

[.ecompte, J. 1.
Massé, Domina .
Schlesinges Otto

Vous faites

R

les fortes ventes des

| CIGARES STONEWALL

[Se détaillant & 5 Cents],
Bien que le profit par boite semble faible.
La voguc de ces cigares est la cause fiu renouvellement consi-
dérable de leur stock.

des profits sur

|
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La Marque de Commerce

la plus connue et la plus en demande

au Canada
| HUDON, HEBERT & (1L, Linit

LEThY
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HUDON HEBERT & GIE, LImiTeE

Epiceries
Vins et Liqueurs,

Seuls Agents au Canada de

LES PERES CHARTREUX rarragone Chartreuse Véritable Verte et Jaune

J.DE MULLER . . . . rtarragone VINS DE MESSE et autres de
- o ‘Tarragone.

Archambeaud Fréres . . gordeaux COGNAC JOCKEY-CLUB, '

_ RHUMS DIAMANT et WHITE BALL

Boutelleau & Co. . . . Bgarbezieux Cognacs.

A. Pérodeau & Co. . . . cognac Sanatoni Medicinal Brandy et Brandy

S ans.

" Nuyens & Co. . . Bordeaux Liqueurs et Cordiaux Francgais.

La Cie des Grandes Sour-
ces Minérales Frangaises vichy VICHY-GENEREUSE.
LAMBERT VIOLET Thuir VIN BYRRH, et autres Vins Fins.
Wynand Fockink . . . . amsterdam Gin de Hollande.
Wright & Greig Limited . ciasgow Scotch Whisky Roderich Dhu,
Premier et Grand Liqueur.

Alexander Cairns & Sons paisiey Confitures, Gelées et Marmelades.
Talbot Fréres Bordeaux PATES ALIMENTAIRES,

Huiles d Olives,

Pois, Champignons, etc., etc.

Mirand & Courtine - - ,......o« PATES ALIMENTAIRES,

(A. Courtine & Cie. Successeurs.)

THE.BON AMI COMPANY new.vork BON AMI.

Agents, pour la Province de Québec, de

STAVANGER PRESERVING CO., Norvege, Sardines a
I’Huile “Crossed Fish*’.
H. J. HEINZ CO., Pittsburg, Produits Alimentaires.
““57 Variétés’’.

e
o
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Ventes par les Shérifs’

'

Du 3 au 8 juin 1912
District d’'Arthabaska

—Robert Lemire s LEtienne Champa-
gne. ° . ’ -

Canton de Bulstrode—1" Le quart est
du lot No 3 dans le troisieme rang du
dit canton, connu comme étant le quart
longitudinal du No cadastral (yfflcl(-l 1’&3,
avece une maison et autres batisses y €ri-
récs.

Stanfold—2° Les trois-quarts du l_gt
No 24-a du cadastre officiel du quatrie-
me rang de Stanfold, et la demic ouest
du lot No 24-h du dit cadastre, avec ba-
L1sses.

Canton de Stanfold—3" Le lot No 24
du cinquieme rang du dit canton, cadas-
tre officiel, avee batisses, circonstances
ct dépendances.

Vente a la porte de 'église paroissia-
le du St-Rosaire, le 5 juin 1912, a 10
hicures a.m,

District de Montréal

—Dame Marie Caroline Levy, épouse
commune cn biens de Louis Trudeau, et
le dit Louwis Trudcau pour autoriser et
assister son épouse contre Mrancer De
Rosay, veuve de J. I&. C. Lévy, cs-qual.

Quartier  St-Jacques, cité de Mont-
réal—1° Une listére de terre étant 'extré-

LE PRIX COURANT

et ayant front sur la rue St-Hubert,
sans batisses;

2° Un quart indivis d'un lot de lcrrc‘_

cohu ct désigné sous le No 302, des
plans et livre de renvoi officiels du quar-
tier St-Jacques, ayant front sur la rue
Wolfe, avec batisses dessus-érigées;._

3* Un immeuble situé dans le quar-
ticr Ahuntsic, de la cité de Montréal ct
designé comme étant la subdivision 17
dv lot No 245 des plans et livre de renvoi
officiels de la paroisse du Sault-au-Re-
collet, avec batisses dessus érigées.

4" Un cmplacement situé dans le
quartier St-Laurent de la cité de Mont-
réal, désigné sous le No 367 des plans
ct livre de renvoi officiels du  susdit
quartier, avec batisses y érigées, cir-
constances et dépendances;

57 Cinq lots de terre situés sur la rue
Allard, dans le quarticr Emard, de la
cit¢ de Montréal, et étant les lots Nos
3780, 3842, 3843, 3786 et 3787 des plans ct
livre de renvoi officiels de la aproisse
de Montréal;

6" Deux lots de terre situés sur la rue
Beaulieu. dans le quartier EEmard, ct dé-
signés comme étant les lots Nos 3817,
3840 des plansetlivres de renvoi officiels
de la paroisse de Montréal.

7° Six lots de terre situés sur la rue
Hamilton, dans lec quartier Emard, dé-
signés comme étant les lots Nos 3783,
3784, 3791, 3814, 3618 ct 3619 des plan

mité nord-ouest du dit_lot _officiel No——ctlivre derenvot-officicls de 1a parois-

491 aux plans et Tivre de renvoi officiels
du quartier St-Jacques, de la dite ville,

s¢ de Montréal.
Vente au burcau du shérif, en la cité

de Montréal, le 7 juin 1912, & 10 heures
a.m.
—William P. McFeat, contre Dame
IF'annie Cecelia McFeat.
Cité de Westmount—Decux morceaux
de terre faisant front sur -l'avenue
dhornhill de al dite cité, et étant parties
des lots Nos 20 et 21 de la subdivision
du lot No 282 sur les plan et livre de
renvoi officiels de la municipalité de la
paroisse de Montréal, avec les maisons
sus-€rigées, portant les Nos civiques 3
ct 4 de I'Avenue Thornhill, avec tous les
droits, circonstances et dépendances.
Vente au burcau du shérif, en la cité
de Montréal, Ie 6 juin 1912, & 3 heures
p.m.
—The Synod of the Diocese of Mont-
rcal contre Hugh Henry,
Parc Belmont, cité de Montréal—Un
cmplacement étant la partie nord-est du
lot de terre désigné aux plan ct livre de
renvoi officiels du quartier St-Antoine,
sous le No 1114, ayant front sur la rue
Belmont, avec unc batisse en brique et
pierre, et autres batisses sus-érigées.
Vente au bureau du shérif, en la cité
de Montréal, le 6 juin 1912, & 10 heures

a.m,
District d'Ottawa

~—The Wm. Gray Sons, Limited,
Damien Lacoste.

Canton de Labelle et District d’Oata-
wa—Le lot No -6-A —dans l¢ sixieme
rang du canton de Ripon, du dit canton
de 'I,ahcllc, avee les batisses sus-érigées.

Vente 4 la porte de I'église paroissia-

PATENTES
|OBTENUES PROMPTEMENT

Dans tous les pays. Pour renscig_nements de-
mandez le Guide de I'Inventeur quis:ra envoyé
gratis, }

MARION & MARION, 3°4 rue Université,
angle de 11 rue Ste-Catherine, Edifice de la
Banque des M irchands.

o a4 . [} ‘
The City Ice Co. Limited
LA PLUS GRANDE COMPAGNIE DE GLACE |
AU CANADA [

Capacité de production : ‘
225,000 tonnes de glace par an. |
Stock a Montréal, 200,000 tonnes ’
Réserve § BECCERIVE 22,000 tonnes. |
Bureau principal, 295 rue Craig 0. |
MONTREAL l

AIN POUR OISEAUX est le “Cottam
Seed” fabriqué d'aprés six brevets. Mar-
chandise de confiance ; rien ne peut I'appro-
cher comme valeur et comme fpopularité.
Chez tous les fournisseurs de gros. !

|

LES SOUPES

Se vendent facilement quand
elles portent une marque authen-
tique.

Les Soupes de Clark

en Boites d'une chopine sont ga-
ranties pures et authentiques.

Les ingrédients sont choisis avee
soin et les Soupes sont préparées
par des Chefs expérimentés.

Les Soupes de Clark

se vendent a vue,.

Procurez-vous en un assortiment
sans tarder.

MONTREAL

Manufacturier de

FEVES auLARD
RENOMMEES.

=Le Comptoir Mobilier

FRANCO-CANADIEN

Société a Charte par Actions

117-119 Rue Craig Ouest, - - Montréal

EEEENNEEE PHONE MAIN 6392 SIS

Le Comptoir Mobilier Franco-Canadien

Estouvert a toute personne dé-
sirant contracter un emprunt
sur effets mobiliers ou mar-
chandises livrées a nos entre-
pots, sans s’exposer a payer
des taux usuraires et ruineux.
L’honorabilité des fondateurs
etdirecteurs du Comptoircons-
titue la meilleure garantie des
emprunteurs.

La Cie. achétera a des prix rai-
sonnables et défiant toute con-
currence, tous objets ou mar-
chandises non-périssables, en
réservant au vendeur I'option

de rachat dans un temps déter-
miné.

Le Comptoir Mobilier Franco-Canadien

Fait des avances d'argent sur
tous objets ou marchandises
non périssables, ayant une va-
leur commerciale ot déposés
aux bureaux de la Société.

La Société se charge de la Ven-
te par Encan de toutes mar-
chandises et possdde des En-
trepots et Magasins Générauc
pour la Vente a Commission de
tous articles et effets mobliliers

c'onﬂh & ha Soclété pour cette
fin.

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ “LE PRIX COURANT”
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The Aylmer Condensed Milk Co.,

Le Lait Evaporé

est du lait non écre-
sistance d'un tiers

il contient presque
trois fois autant de
gras et de solides
butyreux.

de lait “Canada First”
sont garanties abso-
lument et
serve.

Le procédé de stérilisation qu'il subit détruit absolument
tous les bacilles et le rend supérieur au lait ordinaire.

Donnez un ordre a votre fournisseur.

AYLMER, Oniario.

Bureaux Principaux 4 Hamilton, Ont.

Canada First -

mé, réduit & une con-

environ dans le vide ;'

La pureté et la qua-:
lité de chaque ‘boite:

sans ré-

Limited,

Le Public Demande
LES OLIVES D. W. C.,

parce qu'elles sont connues pour leur qualité supé-
rieure ; on ne met sous cette marque que des
fruits choisis avec soin et de haute qualité. Ces
olives sont celles que vos clients ne peuvent s'em-
pécher d'acheter, quand ils les voient er étalage.

Ecrivez-nous. Vous avez de I'argent & gagner

avec cet article.

ROWAT & CO.

Glasgow.ﬂ - = -

Ecosse.

DISTRIBUTEURS CANADIENS :

‘Québec, Ontario, Manitoba, et le Nord-Ouest, Snowdon & Ebbitt,

325 Edifice Coristine, Montréal; Halifax. N. E., F. K. Warren H

8t. John, N. B.. P. H. Tippstt & Co, ; Vancouver, C. A, C. E.
Jarvis & Go.

La Vente du Sirop “Mathieu”

Continue a Augmenter

vendent, le

Au Goudron et a I'Huile
de Foie de 'Morue,

est ainsi plus sir de trouver
place sur leurs rayons.

le Rhume.

Une augmentation de la
vente avec une augmentation
de profits, est assurée.

LA CIE. J. L. MATHIEU, Propriétaire.
SHERBROOKE, P. Q.

Comme les marchands de-
viennent de plus en plus diffi- -
ciles au sujet des remeédes gu'ils :

Sirop Mathieu

Le Sirop Mathieu est abso- -
lument sans rival parmi les ||
remédes contre la Toux et

|l

Soda a Pate
“COW BRAND”

Pour le satisfaction et le profit, il n'y a
pas de ligne de Soda & pite qui soit toute
aussi bonne que la “COW BRAND ™"

Il est invariablemeut pur, condensé, et
digne de confiance—Ila cuisiniere soigneu-
se le demande toujours!

Commandez-en a votre fournisseur

2

PR

-» ——_ Ve ]

DDA

CHURCH & DWIGHT

Limited

—-—

Manufacturiers

MONTREAL

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, :CITEZ “LE PRIX COURANT”
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le de St-Casimir de Ripon, le 4 juin 1912,
a midi.
District de Pontiac

—George  Summerville  vs  William
Dooley. .

Canson de Thorne—Un lot de terre
connu et désigné aux plan ct livre de
renvol officiels du dit canton, comme
lot No 7 dans le rang ouest du canton
de¢ Thorne, avec les batisses sus-érigéces,
¢t ameliorations faites,

\ente  au  burcau
dans le village de Bryson, le 5
a 10 hcures a.m.

District de Richelieu

—Cyrille
nis.

Village de la paroisse de St-Marcel—
Un morceau de terre situé dans le dit
village, au coté est de la route qui con-
duit du decuxiéme au quatriéme rang,
¢tant le lot No 200 du cadastre offi-
ciel de la dite paroisse avec les batis
dessus-érigées, et un autre morceau de
terre situé dans le méme village, au co-
t¢  ouest de la route qui conduit du
deuxiéme au quatriéme rang, et étant
le lot No 200 du cadastre officiel de la
meme paroisse, avec les batisses dessus-
¢rigées,

\V'ente a la porte de l'église paroissia-
le de St-Marcel, le 5 juin 1912, 2 10 heu-
res a.m.

— — District du Saguenay

—Johnny alias Jean Dufour vs
cher Dufour,

Paroisse de Saint-Fidéle—Un lopin de
terre situé dans le rang du Cap-a-I'Ai-
ple, étant le lot No 362 du cadastre of-
ficiel de la dite paroissc, avec le mou-
lin a farine ct toutes autres batisses sus-
érigées.

d'enregistrement
juin 1912,

Yernier, pére, vs Joseph Da-

ILu-

LE PRIX COURANT

Vente a la porfe de l'église de'la pa-
roisse de St-ladele, le @ juin 1912
District de St-Frangois

—Xavier Gosselin contre I’icrrc La-
flear.

“Canton de Winslow—Un merceau de
terrain a prendre et a distraire du cote
nord du lot de terre No 87-B, du troi-
sicme rang sud-est sur les pl:m et livre
de renvoi officiels du dit eanton, et un
autre morccau de terrain a-prendre et a
distraire du coté sud du lot No 88 du dit
troisieme rang sud-est, sur les dits plan
¢t livre de renvoi officicls dd méme can-
ton.

Vente a la'porte de l'église de la pa-
roisse de St-Alphonse de Winslow, le
7 juin 1912, a 11 heures a.m.

—Dame Phélonise Vermette,
de feu Romuald Bilodeau-contre Léoni-
das Martineau.

Canton de Wolfestown district de St-
I'rangois—Unec terre connue et désignéc
comme étant les lots Nos 13-B et 13-C
du cinquiéme rang sur les plan et livre
de renvoi officiels du cadastre pour le
dit canton, avec une maison dessus-cons-
truite.

Vente a la porte de l'église de la pa-
roisse de St-IFortunat d Wolfestown, le
5 juin 1912, 4 10 heures a.m.

District de Terrebonne

—Iiduoard VII, roi du Royaume-Uni

de la Grande-Bretagne ct d'Irinnde et

au-dela
contre

des  possessions  britanniques,
des mers, défendcur de la Foi,
James Baldwin,

Canton d’'Howard, comté d'Argenteuil
—Un lot de terre situé dans le premier
rang du dit canton, désigné aux plan ct
livre de renvoi offxucls sous le No 13-B,
avec les batisses y érigées.

époust

—tramwavs

Vente au bureau d'enregistrement du
comté d'Argenteuil, en la ville de La-
chute, le 5 juin 1912, a3 midi.

RAPPORT DE BREVETS

Nos lecteurs (rou\cront plus bas unc
liste de brevets canadiens et américains
recemment obtenus par l'entremise de
MM. Marion & Marion, solliciteurs de
brevets, Montréal, Canada, et Washing-
ton, .-U

Tout renseignement a ce sujet
fourni gratis en s'adressant au
d'affaires plus haut mentionné.
« Nos. Canada

140,522—Henri - Bessonnet-IFavre, Vien-
ne, Irance. Chaine-hélice a spires con-
centriques et multiples pour 1'élévation
des liquide.

140,548—éopold
(Tyrol), Autriche.
la glace.

140,551—Josceph E. DBourque,
ville, Qué. Chalumeau pour séve.

140,587—Moise I'ilion, Montréal,
Garde-beétail.

140,632—DPierre A. Painchaud, Plessis-
ville, Qué. Manivelle de streté pour la
mise en marche de moteurs a combus-
tion interne.

140,646—Andrey P. Schelect, Cholm,
Russic.  Dispositif  pour railways et
permettant— aux——voyageurs-
d’entrer et laisser les chars pendant
qu'ils sont en marche.

sera
burcau

Richler, Innsbruck,
Machine a fabriquer

Plessis-

Qué.

No. Etats-Unis
1,026,852—Joseph A, Demers, St-Ro-
muald, Qué. Arrét ct signal automati-

que pour trains.
Demandez une copic gratis du
de de I'Inventeur”.

“Gui-

ILYA
66 et 2-7~

De profit pour
VOus,

M. le Détaillant,
dans la

vente de

§

5 o

-———t 2
¥ spe

“RED JACKET?”

Préparée . . .« e |
P*oar Canadian Chewing Gum Co., Limited, Toronto, %A GUALNE

il :

BRITTEN,

§

Et vous ferez
plaisir a
votre client
en lui
vendant la
GOMME A
‘ MACHER

DE
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Gy POWDER e
OO PANCAES i i CWER PASTRY

1n meing racd with i pooder o fermenstin
thus mrd‘ :w’ W”’%w' m od
SWEETER, LIGHTER ‘i WOITER ShEiat .

other
| PREPARED ON CORRECT CHEMICAL PRINCIPLES.
DR, Never &ip & wet spoom 1a the POWDER. Koop it abrays in & dry placs. DR

M. le MARCHAND, depuis plusda
cinquante  ans, ‘“La Poudre i PAte
ayant un Pedigree”, I'’Amie dela cui-
siniére, est un article leader. Aujour-, .
d’hui, grice 4 sa qualité et A la publi-
cité faite en sa faveur, ses ventes aug-
mentent chaque mois. Enobtenez-vous
votre part ?

Ne contient pas d'Alun,

W.D. MCLAREN
N MONTREAL.

Toujours accepté—Jamais Refusé.

Quand vous recevez une commande de sel sans
qu'aucune marque soit mentionnée, vous avez leplus
grand avantage a envoyerdusel delameilleure sorte.
Vous pouvez étre certain que l'on désire’du

Sel de Table
WINDSOR

Envoyez toujours ce sel St vous fournissez un
sel inférieure, votre livreur en recevra des repro-

-ches;, vousméme en receviez le contie coup—de -

plus vous serez exposé¢ a perdre votre cliente.

THE CANADIAN SALT COMPANY LIMITED
WINDSOR ONTARIO

n

"ST-CHARLES

IL BEST SANS DERAUT.

Toutes les épreuves de climat et de
température donnent les mémes ré-
sultats quand il s’agit de notre Lait
Evaporé de la Marque St-Charles.
C’est le meilleur pour tous les
usages.

En faveur sirement auprés de votre
clientele.

ST. CHARLES CONDENSING CO. I

INGERSOLL,

ONTARIO, CANADA. q
R J

Graisse a Patisseric “Easifirst”.

Succédané le plus satisfaisant qui soit connu du sain.
doux pur. Qualité absolument garantie—couleur parfaite.
Manufacturée sous la surveillance des inspecteurs du
Gouvernement,

Etant donné le prix du saindoux pur, ne vous serait-il
pas profitable de vous renseigner sur les mérites et le prix
de la graisse Easifirst ? ‘

GUNN, LANGLOIS & CIE, Limitée.

Salaisons de Porc et de Boeuf. Raffinage d’Huile
de Coton.

241 rue St-Paul, MONTREAL, Qué.
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Epic I@rs : Tous les marchards pour qui la qualité des marchardises qu'ils vendent passe en
premier li.u, devraient .étudier le rapport de I'Analyste-du Gonvernement sur Ja ‘‘Créme de Tartre’”

Il y sur le marché beaucoup de marques de Créme de Tartre prétendues pures, mais qui, analysées,
sont reconnues de qualité inférieure et adultérées,

La Créme de Tartre de Gillett

est garantie pure au point de vue chiimigue, et on-peut toujours s’y fier.
| Renseignez-vous a son’ su};t.

EW. GILLETT COMPANY LIMITED, |

TORONTO, ONT.

Montréal

Avis de Faillites

De la "Gazette Officielle”, de Québec:

Province de Québec, district de Bed-
ford; Cour Supéricure. No 219,

Ames Holden McCready, Limited, de-
mandcresse, créanciére; vs  Frederick
England ¢t al, défendeurs débiteurs;
faillis.,

Avis est par le présent donné que les
susdits faillis, le quinziéme jour de mai
courant 1912, ont fait un abandon judi-
ciaire de leurs biens pour le bénéfice de
lgurs créanciers, au burcau du protono-
taje du district de Bedford, & Sweets-
_ burg, suivant la loi.

E. FLEURY,
Gardien provisoire.
Kuowlton, Qué., 17 mai 1912 2049

Province de Québec, district de Riche-
lieu: Cour Supéricure.

In re C. W. Carbonnecau, Sorel insol-
vable.

Avis est donné que, le 17¢ jour de
mai 1912, par un ordre de la cour, nous
avons été nommés curateurs a la succes-
sion du sus-nommé, qui a fait une ces-
sion judiciaire de tous ses biens ¢t ef-
fets au bénéfice de ses créanciers.

Iles réclamations  assermentées  doi-
vent étre vroduites a notre bureau sous
un mois de cette date.

P. HDUFRESNE,
. R. VINET,
Curateurs ¢onjoints.

Batisse Banque Nationale, 99 rue St-

Jacques, - Montréal, 25 mai 1912, 2059

District de Québec.

Dans l'affaire de H. Derome, Enrg,
Québec. Insolvable.

En vertu d’un ordre de la cour, en da-
te du 21 mai 1912, j'ai été nommé cura-
teur aux biens de cette succession.

Toutes personnes ayant des réclama-
tions contre cette succession sont requi-
ses de les produire devant moi dans les
trente jours de cette date.

J. P. E. GAGNON,
Curateur.

Burcau: 44 rue Dalhousie, Batisse de
la Cie du Richelieu, Québec, 22 mai 1912.

Province de Québec, district de Mont-
réal; Cour Supérieur.

Dans l'affaire de L. Dick, Montréal.
Failli.

Avis est par le présent donné qu'un
premier et dernier bordereau de divi-
dendes a été préparé dans cette affaire
ct sujet a objection jusqu'au 11 juin
1912, aprés laquelle date les dividendes
seront payables au bureau du soussigné.

HENRI DESROSIERS,

. Curateur.

Bureau de Michaud & DesRosiers,
comptables et liquidateurs, 55 rue St-
Frangois-Xavier, Montréal.

Montréal, 25 mai 1912 2009

District de Montréal.

Dans l'affaire de Jos.
Montréal. Insolvable.

Un premier et dernier bordereau de
dividende a été préparé en cette affaire
et sera sujet a objection jusqu'au 8 de

Lachapelle,

juin 1912, date aprés laquelle ce dividen-
dc sera payable a notre burecau.

PROVOST & BEDARD,

Curateurs conjoints.

LEdifice Liv. & Lon. & Globe, 112 St-
Jacques.

Montréal, 25 mai 1912. 2105

EN LIQUIDATION

Province de Québce, district d’Artha-
baska.

Avis est par le présent donné que les
actionnaires de la compagnie “The Ar-
thabaska Canning Co.”, réunis en assem-
blée générale a Arthabaska, 3 I'hotel de
ville, 4 sept heures et demie du soir, le
vingt et un mai mil neuf cent douze, ont,
par une majorité représentant plus des
dcux tiers du capital, adopté une résolu-
tion a l'effet de dissoudre la compagnie
“The Arthabaska Canning Co.”, dont le
bureau principal est en la ville d’Artha-
baska. et d’en liquider les affaires par
liguidation volontaire.

ADELARD MAHEU,
O. R. GARNEAU,
Liquidateurs.

Arthabaska, 22 mai 1912, 2119

Le mérite est une grande chose; mais
de deux magasins de mérite égal, celul
qui fait la meilleure publicité fera le

plus: d'affaires:

s
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uolgues ;Marqu_e_s; de Hoade {

NOS IMPORTATIONS ARRIVENT TOUS LES JOURS

= ,;;,;_:_.r e i",;.,r ‘fl _T,;T:_’— e ;— —‘r
v~ - it AR R
BOULESTIN & CIE. COGNAC Franoe.
Caisses et Fats de différentes qualités. Cognac pur jus.
GONZALEZ, STAUB & CIE. COGCNAC, France.
EAU DE VIE DE CHARENTE.
DUBONNET, PARIS, Franoce.
APERITIF “DUBONNET". ZLe vin par excellence.
Le Seul Original.
: MACKIE & CO. GLASGOW, Eoosse.

- “WHITE HORSE”, Whisky Ecossais. Qualité sans égale.

A. LIGERETNUITS, COTE D’OR, France.
BOURGOGNE, - VINS MOUSSEUX Rouges et blancs.

PABST BREWING CO. MILWAUKEE, E.-U.
“PABST LAGER” BLUE RIBBON.

Reconnue la plus douce et la moins alcoolique sur le marché.

L. A. PRICE & CIE. BORDEAUX, France.
F. BERTOLLI, NAPLES, Italie,
HUILE PURE, Estagnons 1%, 14, 14, | gal. 5 gals.

Franqaise et Italienne (Lucca) Qualit¢ Extra,
Belle apparence,

Les conserves alimentaires L. A. PRICEsont reconnues les meilleures.
Qualit¢ “Choix,” et Garantie.

BRUSSON JEUNE, VILLEMUR, (Haute Garonne), Franoe.

Etablissemznts considérables pour fabrication de

PATES ALIMEN F'AIRES
Avec blé dur de Russie.

PLACEZ YOS COMMANDES AVEC NOUS, EXPEDITION PROMETE, PRIX CORKECTS

L. CHAPUT, FILS & CIE Limitée.

EPICIERS EN GROS et IMPORTATEURS, Agents Distributeurs.

MONTREAL. Maison fondée en 1842,
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(¢ _ )\
E tte méthode dés le debut de la
son ol se font les confitures
) o . - . “‘ .o 5 e e - ) .‘ '

Des l'apparition des fraises, disposez dans A
VoS .vitrines un ‘étgslpge .de ce¢ ‘qui sert a | QN \\\\\<§\§
confire. MO SN

P AU §\\\\\§ N

Au centre placez un ou deux sacs de 100 \\\\\\
livres, quelques-uns de 20 livres et quantité \\\f\j‘s
des nouveaux Cartons de 5 livres de ¥ A S

F N SUGAR

Le Sucre Extra Granulé “‘Dﬂw'fsrg;; as |
. o N
: . LT THE CANADA §

Sur le devant de la vitrine ‘arrangez une § }
jolie montre de fraises de choix. Puis finissez NN
’ . . \\\:\\\\\\‘\\\‘\\\\ N
I’ensemble avec des jarres de fruits, des \\\§\\\§\\\\Q\§\§§\Q\\\§\Q\\\§\S |

ajoutez quelques paires de gants en caoutchouc, dussiez-vous les a;:heter
spécialement pour cela, et completez I'étalage par une profusion d’éti-
quettes de prix“et une série des nouveaux petits drapeaux Redpath
sur la vitre.

Vous ne sauriez trop recommander spécialement le sucre Redpath .
pour confire les fruits car sa pureté supérieure est essentielle pour obtenir
les plus belles gelées, marmelades et confitures.

0 o o » ° °
The Canada Sugar Refining Co., Limited.
o MONTREAL
\\\ =)
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| HUDON & ORSALI

EPICIERS EN GROS.

Importateurs de VINS et LIQUEURS
g SEULS AGENTS AU CANADA
HWW o Pour le célebre ‘: éOGNAC ' ‘ —-:.
' LucienFoucauLpaCo.

r?.
4

H!JILE D’OLI\ﬁIE‘
ADOLPHE PUCGET

Reconnue la meilleure au monde.

Qualité Vierge d’Aix:
6 Supérieure.
55 Surfine

En Bouteilles caisse 12 litres brochés.

114 111 11 24]/2 113 [
6 6 6 12 Rondins.

{1 114 _ 1] 24% 111

114 14 1 4814 11

111 114 111 961/8 114

‘““ Estagnons “ S Gallons

114 111 114 l 13

T TR 6 )P4 6

1 13 114 % 1] .

114 111 “‘ % ) 11

Il est de votre intérét de nous demander nos prix avant d'aller
ailleurs. Ecrivez-nous ou téléphonez-nous a nos frais Main 4965.

259, rue St-Paul, Montréal,
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 Le Macaroni de Codou
s¢ vend d’aprés ses mérites

La réputation de P. Codou est sans tache Un mérite

de bon aloi et une honnéteté inflexible ont guidé cette maison

renommée depuis sa fondation, il y a de nombreuses années.
Ou s Ses Macaronis, Vermicelles et Pates de Fantaisie sont au-des-
sus de tout soupgon, autant que le sommet des Alpes est

a-t-.il AY=(esslis ek nRAEeR
Hypnotisé?|

Bien que tous les commis
voyageurs soient d'habitude
de “bons garcons,” quelques-
uns sont meilleurs que les
autres, Saluez.  messieurs,

R it : : 4 e . ‘
e et a7 ] o (1élatine de Cox

Mais veillez avec soin sur

e

: e

-

N

\
.

e

w

votre portefeuille quand le N’a pas besoiﬂ d’argument

plus subtil de tous—*I'hypno-

tiserr '- se présente et vous con- ] .

seillc avec persuasion pour son Depuispres de trois quarts de siécle sur le marché sans

gain personnel, de lui donner

aucun accroe dans la marche des affaires. Splendide record
un ordre & titre d'essai.

comme maintien d'une haute qualité.  Pureté absolue—
Soyez guidé par le nom et résultats purs et prompts.

la réputation plutdt que par
les regards et les artifices.
Pensez aux marchandises in-
vendues, souillées par les
mouches, que vous devez faire
figurer dans votre inventaire
a la fin de l'année et “Ne
soyez pas hypnotisé ! ”

Arthur P. Tippet & Co.

Asperges G. & S.

Les Delices du Conmaisseur s,

-t

Elles ont tout le charmedélectable des tendres tigs

fraichement coupées dans les couches particuli¢res Griffih &

~ Skelley sur les rives du Sacramento. Une heure aprés ayoir

quitté leur lieu de croissance, elles sont presque prétes a étre

mises en boites scellées —toute leur saveur piquante d’ori-

gine est ainsi conservée - ainsi 'que toute la délicatesse des
jeunes tiges.
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“La cherteé de la vie”

De tous les coins du monde s'éléve une plainte commune sur “les
prix élevés et le renchérissement de la vie” ; et de fait, cette plainte |
est des plus fondées. - >
Mais, tandis que les prix-ont été augmentés pour tous les articles de
consommation, le prix du sucre a diminué pour les consommateurs du
Canada. |
Aujourd’hui le Sucre est moins cherau Canada- que dans toute autre

partie du monde.  D'un autre cbté si les prix ont baissé la qualité s'est
améliorée et |

représente le summum de la qualité au Canada et-est entierement
UN PUR SUCRE DF, CANNE

Voila deux excellentes raisons pour vous, de tenir le sucre St-Lawrence. |
‘St. Lawrence Sugar Refining

Company, Limited.
MONTREAL.

sai
- -_‘—-—mn —-II‘J -
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LE SUCCES DE

 EASIFIRST

est le couronnement de longues années d'efforts et d’expérience pour la production d'un article d’un degré de qualité
supérieur, approchant de la perfection.

C’est incontestablement la toute premiére marque de graisse A pitisserie actuellement sur le marché.

ASIFIRST

RESISTERED

SHORTENING
‘QEXCELS

)
2 grue®

.

surpasse tellement toutes les autres qu’elle défie toute concurrence.
Rappelez-vous qu’elle est wise en boites dans la plus belle usine du Canada SOUS-IC contréle du
Gouvernement.

EASIFIR\ST est une source de pr'oﬁts. Elle

Elle est par elle-méme une garantie d’ingrédients purs et salubres et de fabrication sanitaire.

Elle est contenue dans des empaquetages modéles, tierces, seaux, boites en fer blanc et paquets d'une livre 4 des
prix qui ne dépassent pas cenx que vous payez pour des marchandises ordinaires.

GUNNS LIMITED, West Toronto;

Préparateurs de vigndg de Porc et de. Boeuf, et Raffineurs d'huile de Coton. '

¢

Agents pour la province de Québec :

Gunn, Langlois & Compagnie, Limitée, Montréal.

e
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" Toujours Délicieuse
et Sans Contredit la Meilleure.

Société Anonyme des

‘Sources ST-LOUIS

PARIS, France.

L’Eau lMinérale la plus Gazeuse Naturelle
| du Bassin de Vichy.
(Embouteillée a St-Yorre.)

Sans rivale pour les TROUBLES D’ESTOMAC,
GOUTTE, GRAVELLE, DIABETE, ETC, ETC,

Autorisation de l’Etat

MARQUE

TREFLE ROUGE

AL
DEPOSEE
) BOUCHAGE EN LII GE,
Cﬁ‘,’,‘ﬂ%“ EN VENTE PARTOUT BINTES

T ATORISATION DE L ETAT { “Chez tous les Epiciers, Chez tous les Pharmaciens,
WAOMATION ¢4 LACADEMIE ‘3¢ Médecine ™
| U0 MINERALE. 'NATURELLY Dans tous les Cafés.

1. CHAPUT FILS & CIF, L

. TEE,

MONTREAL.

Concessxonnaxres exclusifs pour,le Canada.
ECHANTILLONS ENVOYES CRATIS SUR DEMANDE.

T

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ “LE PRIX COURANT”
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rechutes.

Pundre Nevimes ¢ Noied

Voild un reméde magique pour tous maux de
téte, douleurs nerveuses, névralgle. etc. Il ne.
contient ni opium, ni morphme, ni chlorate, ni
aucun autre narcotique dangereux ou poison.
Aussi son emploi dans les familles offre-t-il tou-
te sécurité. Il soulage de I'insomnie, calme les
nerfs et procure un somgfheil reposant Pris
avec le Sirop de Matbieu, c’est le reméde le
plus prompt dans le cas d’un rhume fiévreux.

.

e o

: ‘i'smrd.“\\adﬁ on, U,
. R?s and Otuswe. Caflﬁa. S-

q' (Propriétaires)

—e-e----——e---e-ee-—-_-—_--—

Ce laboratoire,
un des plus
grands et des
mieux outillés
du Canada, est
notre propriété
et nous l'em-
ployons exclu-
sivement a la
préparation de
nos spécialités
renommeées.

SIROP DE MATHIEU

Au Goudron et a I’Huile de Fbie de Morue.

Vous pouvez recommander sans hésitation cette préparation qui obtient
de beaucoup la plus forte vente au Canada parmi toutes les remédes
contre la toux. Elle est particuliérement efficace a prévenir, a soulager
et & guérir toutes les affections de la poitrine et de la gorge. Non seule-
ment elle guérit le rhume, mais elle tonifie le systéme et empéche les

En vente dans toutes les maisons de gros. ﬁd laissez pas balnormoko‘lh.olu

- 4. L. MATHIEU & CIE, Sherbrooke, Que:

Foley Bros., L.no‘n & Co., Inc., épiclers eu gros ot confiseurs, Winnipeg, Edmonton et Vanoouver, distributeurs pour I'Ouest Canadien,

s

/|
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Dans la liste qui suit, sont comprises uniquement les marques spéciales de marchandises dont les maisons, indiquées en caractére
noirs, ont 1'agence ou la représentation directe au Canada, ou que ces maisons manufacturent elles-mémes. Les prix indiqués le sont
1'aprés les derniers renseignements fournis par les agents, représentants ou manufacturiers eux-mémes.

WALTER BAKER & CO,, LTD,

a > L.lbu
Chocolat, Prime No
1, bte 12 lbs., pains
de i1 1b. et 4 1b. ..0.33
Chocolat 4 la Vanille,

bte de 6 lbs. .. ..0.44
German’s Sweet, bte
de 61bs. .. .. .. ..0.26
Breakfast Cocoa, bte
de 1/51 i’ *) I et 5
Ilbs. .. .. .. .. ..0.39
Chocolat sucré, cin-
quiéme bte 6 Ibs,
pains de 1/51b. ...0.20

Chocolat sucré, Ca-
racas bte de 61bs.0.32

q¢ Falcon Cocia (Soda
lgrg%?ﬁr:rk chaud ou froid), btes
derlb .. .. .. ..0.34
Caracas Tablets, cartons de 5c,

40 cartons par boite.. .. .. .. 1.25
Chocolat sucré, Auto, btede61bs. o0.32

Ces prix sont F.O.B. Montréal.

BRODIE & HARVIE

Farines préparées de Brodie la doz.
Red XXX .. .. .. pqts de 6 lbs. 3.10
Red XXX .. .. .. pqts de 3 Ibs. 1.60
Crescent .. .. .. .. pqts de 6 lbs. 2.9¢
Crescent .. .. .. .. pqts de 3 lbs. 1.50
Superb .. .. .. .. pqts de 6 lbs. 2.70
Superb .. .. .. .. pqts de 3 Ibs. 1.40
Buckwheat .. .. .. pqts de 3 lbs. 1.60

Buckwheat .. .. .. pqts de 6 Ibs. 3.10

Griddle-Cake .. .. pqts de 6 lbs. 3.10
GriddJe-Cake .. .. pqts. de 3 lbs. 1.60

Cartons contenant 3 doz. paquets de 6
Ibs. ou 1 doz. paquets 3 Ibs., sans charge
cxtra.

L. CHAPUT, FILS &-CIE.

Montréal

Thé Noir Ceylan “Owl" La lb.
No 5. 1 1b. 30 lbs. car cse.. .. .. 20c¢
No 5.4 1b. 30 lbs. par cse.. .. .. 21c
No 10. 1 Ib. 30 Ibs. par cse.. .. 26¢
No 10. § Ib. 30 Ibs. par cse.. .. 27¢
No 15. 1 Ib. 30 Ibs. par cse.. .. 32¢
No 15. 4 Ib. 30 lbs. par cse.. .. .. 33¢
No 30 1 Ib. 30 Ibs. par cse.. .. .. goc
No 30. 4 Ib. 30 Ibs. par cse.. .. .. 41c

Thé Vert Ceylan “Owl” La Ib.
No 5. 1 1b. 30 Ibs. par cse.. .. .. .. 20¢
No 5. 3 Ib. 30 Ibs. par cse.. .. 21c

CHURCH & DWIGHT
Soda Cow Brand

DWIGHT'S,”] Caisse, 60 paquets de 1
S— Ib., $3.00.
!M.. Caisse, 120 paquets de 1
T =z| | b $3.00.
SMEETHERE | Caisse, 30 pqts. 1 Ib. et
ZBAKING S00AN] “¢0°p o 5% 06 o0

Caisse de paquets de 5c., contenant
paquets, $3.00.
CIE. CANADIENNE DES PRO-
DUITS AGRICOLES

Montréal

Lait Laurentia cse 12 pintes 1.20
Lait Laurentia cse 20 chop.. 1.20
Lait Laurentia cse 24 dem. .. 1.00

%

WILLIAM CLARK

Montréal
Conserves
Viandes assorties ..

Compressed Corned Beef.. .. 18 2.00
Compressed Corned Beef.. .. 28 3.35
Lunch Ham .. .. .. .. .. .. 18 32.2§
Lunch Ham .. .. .. .. .. a3 3.00
Ready Lunch Beef.. 1s $.00 28 3.00
Geneva Sausage.. .. I8 2.50 38 4.25
English Brown.. .. 1s 1.90 28 3.1§
Boneless Pigs Feet. 1s 1.90 23 3.15
Sliced Smoked Beef §s 1.50 23 3.50
Roast Beef .. .. .. 1s 2.00 28 3.35
Ready Lunch Loaves, Veau
Jambon, Boeuf, assortis.. .. {8 1.50
DIt0: o o 5o mis s 56 s o o 3.
Boeuf Bouilli . 2.

Boeuf Bouilli .
Boeuf Bouilli ..

Pork and Beans, sauce tomates 1s 0.50
Pork and Beans, sauce tomates 1s 0.50
I'ork and Reans, sauce tomates

boites plates.. .. .. .. .. .. 38 I.0@

Toujours

PROFIT DE 100%

Mais pour peu de temps seulement, car notre approvisionne-
ment diminue rapidement, A cause de la forte demande. Ne
tardez pas, mais soyez au nombre des centaines de Marchands
qui vont faire de bons profits pendant la Saison des Mouches.

70c par boite
de 50 piéces,

$12.75 par
1000 piéces.

Quelques faits 3
signaler :

Fermeture her-
métique.

Pas de coulage.
8 LA AK]

Grande
gueur de ruban.

Les mouches ne
peuvent pas

secliapper; Forte construction.

Ce qui plait 4 la mé-
nageére :
Une propreté parfaite.

HODGSON, SUMNER & CO., Limitep
845-351 rue St-Paul, Montréal.

Agents exclusifs pour les provinces de Québec. Ontario, Nouveau-
Brunswick, Nouvelle-Ecosse et Ile du Prince Edouard.

des

Voila ce dont vous
étes siir quand vous
vous servez de

SNAP,

Le Nettoyeur des Mains.

. Il n’y a pas de préparation aussi généralement.approuvée par
les p reonnes qui demandent un parfait nettoyeur des mains.
Elle enléve instantanément tout vestige de peinture, graisse,
goudron, encre ou malpropreté, sans nuire 4 la peau la
plus délicate.

Mettez SNAP en stock et augmentez vos ventes.

SNAP COMPANY, Limited.

MONTREAL.
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Le
Café Condensé
de la Marque

REINDEER,

est de I'essence de Café de la meilleure qualité,
condensée avec du Sucre Granulé et du Lait de
la marque Reindeer.

‘Pour faire une tasse d’excellent Café, vous
n’avez qu'a mettre une cuillerée de Café Con-
densé dans une tasse et a ajouter de!’eau bouil-
lante. (Ce produit se conserve dans la méme
boite aprés | ouverture de celle-ci.,

Profitez-vous de la demande croissante
pour ce prodqit? Si non, essayez d offrir en
vente une ligne compléte de marchandises

un bon stock en magasin.

REINDEER LIMITED,

Truro, N. E. et  Huntingdon, P. Q.

_ marquées d’'une Téte de Cerf et maintenez-en

2 lbs,

2 1bs.
2 % “
5 “
lo “

2% “

L k@

10 ¢ &/ e ot

20 « 20 “

7 Millions de boites

Vendues I’an dernier

LE SIROP PAR EXCELLENCE

La vogue du KARO augmente rapidement auprés@s
détaillznts et de leurs clients de la province de Québec ;le
petit Livre de Cuisine Karo est grandement apprécié par les
ménagéres. BientOt le Karo sera aussi populaire dans la
province de Québec qu’il I'est déja dans les autres provinces
du Dominion.

Vos commandes peuvent étre exécutées promptement an
moyen des stocks qui existent 3 Montiéal et 4 Québec,
Les demandes de renseignements concernant les prix, les
conditions de vernte, etc., ainsi que les demandes de Livres
de Cuisine Karo, seront I'objet de la plus grande attention

_dela part des agents suivants :

FRANK L. BENEDICT & Co.

144 rue Craig Ouest,
MONTREAL

Pour Montréal et son district

T. E. CHAREST,

29 rue St-Augustin,
QUEBEC

Pour Québec et son district

Pork and Bea s, boites hautes

Mince Meat La doz. carton .. .. .. .t oo e. sl .. $0.45
sauce toma’ .8 .. .. .. .. .. 38 1.3§ (Tins fermées hermétiquement.) Pa(qauses?;t?e(:)B(;i:::s dsogoz. chaque 045
?l'ug:;%d"é?}]g"gs' 38, 3.00; 43, 4.00; 55, 5. Paijttucsts,c}]icé‘;gar doz. de bandes 2 35
Anglais . .. 1s 1.5¢ (ou en boitEs_ de 40 ‘bandes
Plum-Pudding $7.50 par boxt.c.)
Anglais . .. 2s 2.00 Cadnélsntrfei Igzc.., Ii)c:rtefic?z.do.z.-' .g.ml:‘.. 1.45
. Boeuf fumé en tran- Canistres 25c. Boites 2 doz., gran-
l;gxr't :23 g::r;:, El]:'m . Is 0.50 thes “Inglzr;s”ran B 1.2 deur, 8 oz.. par doz. .. 2.35
Y in .. .. 238 o. : S et -50
Pork and Beans, Plain, boites % Boeuf [fume en tranches “in- Borden’s Condensed Milk Co.’s
plates .. “t se ev e .. 38 1.00 glass” .. .. ... .. is 2.10 :
Pork and Beans, boites hau- Bocuf fumé en tranches “in- et sundenns
Ptcl:, Plain .. .. .. .. .. .. 38 1r.ag 888 . .1 g M Eagle, 4 d -
ork and Beans, sauce Chili. 1s o. SAne ERge; & SOz,
Pork and Beans, sauce Chill oy o.gg J. M. DOUGLAS & Co. chaque ............ $6.00
Pork and Beans, sauce Chili. 3s 1.00 Montréal Marque Gold Seal, 4
Ox Tongue .. .. . 14s 8.50 — . Bleus 3 | doz,, chaque ...... 5.25
Ox Tongue .. . o . 28 10.00 ‘ cHs g Javer "—:«/" Marque Challenge, 4
Ox Tongue .. .. .. .. .. .. 2is 12.50 % La Ib. doz., chaque....... 4.50
Jellied Veal .. .. ., . 23 3.00 “Bleuol,” boites Lait &
Gelées de Bouillon .. .. .. .. 2¢ 3.50 10 Ibs,, 50 pqts , ait évoporé
Gelées de Bouillon .. .. .. .. 6s 10.00 de 4 carrés. 15 M‘;q“" Peerless “Hotel”, 2 doz,
Pottel J chaque.................... a0 nonog 4.00
o Meats La Ib “Sapphire,” Marque Peerless “Boite Haute 4
Ham, Tongue, Beef ar*l;l Veal btes de 14 Ibs. Mdoz., chaque....“ ......... FESERES 50
) 0.50 ¥s 1.00 pats de 3 Ib arque Peerless “Pour Famille'’, 4
Tolr;szélleésH:mlzgdSVeal .. .. 38 I.20 rz.i. Mdoz-. Ch;qtui PB ........ 3.75
: 25, 28 1.95, 3s 3.00, 48 4.00, 5s 5.00 “ ” arque Peerless ‘“Petite Boite'’, 4
l}:;}:gg ge EO!C A *’5 05_90 dlejnll:nl'bs b‘;‘(;:: doz,, chaque...,.................. 2.00
ités de Foie .. .. .. . is 1. P e it
Soupes - di325 : de tet1lb 1oc The EDWARDSBURG STARCH CO,
clicken . . WM. H. DUNN Ltd., Montréal,
icken .. .. .. .. .. .. ..pqts I.10 Montréal Sirops de Table.
Isil:xlﬁkmt S e qts 3.00 Edward’s Soups Marque '*Crov:n”.
m;g:l a{,v:;grgag:talﬁcl)(cil:ln’er};\:lt‘ﬁ- (P‘c;tag;séGranulés, Préparés en Irlande) Quarts (700 livres) .. .. .. Ib. 0.03%
l')_(tionsommé, Pois, ock 1 pqts' oo Bla::.let s: Brun — Aux Tomates — 3 gzzﬁz ((::gcs) 1111:'7;23 R, llll)) g.gsi
0 PR -+ ++ .. Qts 2.00 Paquets, 5c. Cartons 1 dogz, par Seaux de 38% lbs. .. .:...“le“seau. Igg
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Odor Starch EMPOIS PARFUME Quatre produits

Perf Gl :
M. B?R?néezy \:/Zssh ODOR STARCH odorants

- Antiseptiques et
Parisian Perfume Hygiéniques
Bleu | MARSHALL '

Empdse parlaltemsut—donne un joii fini et PARFUME le linge.
Brillant Parfumé

PERFUME - GLOSS

se dissout dans 1'e npois--empéche le fer d’adhérer au lingeet donne d celui-ci un parfum délicatde violettes fraichement cueillies.
Rend le linge blanc comme neige,

Demandez le meilleur composé, pour lavage du linge sans fatigue.

M. B. R. EZY - WASH

enldve les taches—ne décolore pas les étoffes—rend aux tissus passés leur brillant—n'use pas—et convient aux lingeries les plus
délicates—ne contient ni potasse—ni caustique—ni autres ingrédients détériorants,

Bleu de Paris Parfumé

PARISIAN PERFUME - BLEU

blanchit le linge sans laisser de rayures et le parfume délicatement.

V. J. CARON & CIE, LIMITEE.
Bureau principal et entrepdt - . 15 Rue St-Claude, Montréal.

— — — ===/

Au Commerce.

LES PAINS DE LEVURE R CH el verns

de la

WHITE SWAN ||  NOUVELLE FARINE ST. LAWRENCE \ X

augmente de semaine en semaine.

< del l | Les maitres-boulangers en reconnaissent la

es plus sa- .. . , )
somt les pams. e. YRR Sl supériorité ; les ménagéres l'apprécient de
tisfaisants qui soient vendus au Ca-
nada et ceux sur lesquels on peut

le plus compter,

plus en plus; elle représente la fine fleur des
meilleurs blés de 'Ouest Canadien.

4 Marques d’Egale Pureté :

Vos clients ne se plaindront
pas de mauvais résultats, si vous

leur fournissez les pains de levure ‘Regal’; ‘Natiunal’, ‘Laurentia’,‘nzily Braad’.

- de cette marque.
Vos commandes recevront notre mellleure attention.

Donnez une commande a votre fournisseur. The §¢. Lawrence Flour Mills Co.,
Téléphone Bell, Main 6741 Limited
0 . 1110 rue Notre-Dame Ouest, Montréal.
White Swan Spices & Cereals vt .

Seuls Distributeurs. = = TORONTO. La FARINE ST LAWRENCE. Blanche et Pure

comme le Lys.
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Scaux de 25 Ibs. .. .. .. le seau 1.35
Canistres 2 lbs., 2 doz. & la caisse 2.55
Canistres 5 lbs., 1 doz. & la caisse * 2.90
Canistres 10 lbs., 3 doz. & la caisse 2.80
Canistres 20 lbs., # doz. 4 la caisse 2.75

_ Marque “Lily White".

Canistres 2 Ibs.,, 2 doz. a la caisse 2.
Canistres 5 lbs., I doz. a la caisse 3.
Canistres 10 lbs., 3 doz. a la cse 3.
Canistres 20 lbs., ¢ doz. a la cse 3.

Marque “Beaver” (Gofit d’Erable)

~ Canistres 2 lbs,, 2 doz. 3 la caisse 3.50
Canistres § lbs., 1 doz. 4 la caisse 4.00
Canmistres 10 lbs.,, § doz. 4 la caisse 3.95
Canistres 20 lbs., ¢ doz. 4 la caisse 3.00

Empois de buanderie La lb.
No 1 Blanc ou Bleu, cartons 31bs. 0.07
No 1 Blanc ou Bleu, cartons 41bs. 0.07
No 1 Blang, barils .. .. .. .. .. 0.06%
Canada Laundry (cse de 401bs.) o.05%
Silver Gloss, btes a coulisses,6 lbs. 0.08
Silver Gloss, Canistres de 6 lbs. 0.08
Kegs Silver Gloss gros cristaux 0.07
kdwardsburg’s Silver Gloss, pa-

quets chromos de 11b. .. .. .. o0.073%
Benson's Satine, cartons de 1 1b. 0.07%
Canada White Gloss, pqts de 11b. 0.06%
Benson's lLnamel par caisse de

401lbs. .. .. .. .. .. .. .. .. 300
Benson’s Enamel par caisse de

20lbs. .. .. .. .. .. .. 1.50

Celluloid
Boites contenant 45-cartons, par — -

caisse .. . s e % 3.60

Empois de cuisine
(Boites de 20 Ibs., ic en plus par livre).
W. T. Benson’s & Co., Celebrated prl

pared Corn.

Boites de 40 lbs. .. .. .. .. ..
Canad_a Pure Corn Starch .. .

(Boites de 2 Ibs., ic en plus.)

0.07%
0.05%

LE PRIX COURANT

E. W. GILLETT COMPANY LIMITED

Toronto. Ont.

AVIS8.—1. Les prix cotés danscette liste
8 sont pur marchandises aux poiuts de
 distribucion de fr“ dans Ontaiio et

Quéuec, exceptd la ol des listea spécia-
les de prix plus é evés sont en vigueur,
et ils 3ont suj.ts & varier sans avis.

Levain en Tablettes
“ Royal."

oc . . . la bofte $1.15
Lessive en Poudre de

Gillett.
La cse
4 doz. A la calsse $3.50

3 caisses . . . . 3.40
_ b caisses ou plug 3.35
\ ' g '8 Poudre & Pate ‘“Magic”
S~—=—=" Ne contient pas d'alun.

6 doz.
4 doz.
4 doz.
4 doz.
4 doz.
2 doz.
4 doz.
2 doz.
1 doz.
3 doz.
2 doz.

de

de 4
de 6
de 8

be. . .
0Z. «
0Z. <o o
0z. . .
de12 o0z. .. 1
de12 o0z. .. 1
de 16 oz. .. 2
de 16 oz. . . 2
de 23 1bs. .. .

9

a

o S o b 00 O
SoSooCuro

de 6 lbs. ..
de 6 oz
1 doz. de 12 oz. }la Cse
1 doz. de 16 oz. $6.00
Vendue en canistres seulement.
Remise spéciale de 5% accordée sur les
ocommandes de b caisses et plug de la
Poudre & PAte “Magic™

Soca “Maglc” _  la cse
No. 1 caisse 60 pqts de 1 1b ., . . 286
b calsses . . .« . 376

No. 2 calsse 120. p(its .de.% Ib.. 286
b caisses . . . .. 3.7

No 3 caisse
3 ts. dellb. ,
0 pata. do 2.85
et 60 pqts.de 3 1b.
b calsses .
No. 5 caisse
100 pgts de 10 oz. 2.90
b calsses . . . . . 2.80

Créme de Tartre de
“Gillett”

. 2.75

La doz

1 1b. pqts. (4 doz. dans
la caisse) . , . . $1.00

4 1b. pqis. (4 doz. dans
la caisse) . 2.00

La cse

4 doz. pats, 3 1b. . . . . assor-

2 doz. pqts., 3 1b. . . . { tis. }58‘00

3 1b. canistres rondes, avec couver- doz.
cles fermant & vis (4 doz. dans la
calsse) . . . . . . . . .

1 1b. canistres rondes, avec couver-
cles fermant A vis (3 doz. dans la

2.2

caisse) 4.1¢
Lalb

6 1b. canistres carrées (1% doz dans
lacaisse) . . . . . . . . 033
10 lb. boftes en bois . . . . . 0.303
25 1b. seaux en bois . . . . . . 0.30%
100 Ib. barfls . . v . ¢ ¢ o o o o« 0.28)
360 1b. barflm . v o 4w o o o o o u 038

) (§)

Hurteau, Williams & Cie. Limitée

Maison de Confiance fondée en 1892

Le plus grand choix d'instruments de Musique au Canada.

PIANOS, PIANOS - AUTOMATIQUES
PHONOGRAPHES, GRAPHOPHONES

Des plus célebres fabriques du Canada, des Etat-Unis et d’Europe.

| _Le seul endroit ou vous puissiez vous procurer le merveilleux Phonolas (Phonographe
Pathé.) Jouant les disques & saphir et & aiguille.

Prix spéciaux pour argent comptant ou avec conditions de paiement pour convenir aux acheteurs.

Une visite est sollicitée avant de faire votre choix.

Bureau-Chef et Magasin Principal : No. 316 rue Ste-Catherine Est, Montréal.
Succursale : No. 589 rue Ste-Catherine Ouest, Montréal.
Succursale : No. 131 rue Sparks, Ottawa.
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Maintenant
AVE. PAPINEAU

TELEPHONES: \

( Commandes, Est 1618
Bureau, 1361
Particulier, 2761

=

Reconnu comme le meilleur
sur le marché.

PAPIER 7
POUR |

MIMEOGRAPH

Demandez & votre LIBRAIRE

la marque * Northern Mills,”’
qualité supérieure pourPAPIER
A COPIE.

Manutacturée par la
Compagnie des Moulins |

DU NORD
278. rue St-Papl,_ qu_n}{é_gl._ -

Il n’en existe pas qui ait un
goiit plus fin.

Son Prix est ralsonnable.

[

THE

LAING PACKING & PROVISION CO.

LIMITED

[
[

Rue Mill, MONTREAL.

PHONE BEAUCE PHONE BELL

La Compagnie P. Cliche, Limitée.
MANUFACTURE .

de Balais, Brosses, Pingeaux, Planches
a Laver, Manches de Haches,
Marteaux, “Candogs,” Pics,
Herminettes.
g Spécialité d’ouvrages en Bois Tourné. -&a

BEAUCE-JONCTION, Qué.

LLE SAVON

OUAKER

100 Morceaux doubles enveloppés par boite.

= Meilleur

MATHEWSON’S SONS,

Ni Cudeaux.

Savon

MONTREAL.

Ni Primes.

au plus
bas prix.
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Malsonneuve——le Plttsburg du Canada

.Maisonneuve est la ventable place pour,’homme soigneux
qui veut édifier une usme, pour celui qux recherche le sxte le
: plus propice qun soit au Canada.
Qu’est-ce qui constitue un site favorable pour la construc-
tion d’usines ?
1° Un endroit ou. les facilités de ‘transports—sont nom-
breuses. Orle C.P.R, le G N. R., le G.T.R. et le Terminal
R,axlway sont des hgnes sillonnant Mausonneuve, sans compter
le large St-Laurent qui baigne ses quais.
2° La facxhte de se procurer de la mam-d’oeuvre Dans
.Maisonneuve on trouve de la mam d’oeuvre mxeux que Qar-
tout ailleurs au Canada,aussi ‘bien des ouvners specxahstes que
des ouvriers ordinaires, hommes ou "féﬁimes " R
Voila deux des principaux facteurs qui font d’un sxte un
emplacement favorable a la constructxon d’usmes '
de succes ; mettez vous en rapports ayec nous et nous _vous
donnerons de plus amples mformatxons

M. 6. ECREMENT,

Secrétaire-Trésorier de la Ville de Maisonneuve.

HARRIS & LESPERANCE,

Commxssaxres de Mmsonneuve ]
" Edifice de la‘ Banque‘de,Toronto.!MONTREAL.
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MOONEY S

PERFECTION

(ry, B 002

<)

(" HOONEY BISCUIT A (LNDY C:

STRATFORD CANADA

—

VEZ-VOUS remarqué la dif-
férence de gofit qui dis-
tingue le biscuit d la créme
“PERFECTION" de tout

autre biscuit soda >

Cette différence, nous l'attribuons

au meilleur mélange des ingrédients

. de premter choix qui entrent dans sa

composition et d la meilleure cuisson

dans d:s fours modernes sanitaires,

Ce sont ces différences de manufac-
ture sur les autres procédés qui font

- que les Biscuits “PERFECTION" se
- sont imposés A la ménagére. 1Ils sont

extrémement populaires dans votre
meilleur commerce payant,

Un empaquetage soigné les protége
et préserve leur qualité et leur fragilité
pendant le trajet de 1'usine 4 la table.

The Mooney Biscuit

and Candy Co., Limited.

Stratford, Ont. Winnipeg, Man.

Succursales A Hamilton, Ottawa, Sydney,
C. B.; Halifax, N. E. ; Foit William, Calga-
ry, Vancouver, C. A, ; St-Jean, T, N,

LE PRIX COURANT

OCCASIONS D’AFFAIRES
Nos abonnés que pourraient intéresser
les demandes de représentations, d'agen-
ces. de marchandises, etc., publiées, dans
“Le Prix. Courant”, n'auront qu'a nous
faire connaitre le numéro de l'occasion

d’affaires. qui les intéresse pour quec
nous leur adressions tous les rensci-
gnements complémentaires qui  pour-

raient leur étre utiles.

1925. Viandes salées. — Une maison
frangaise demande les noms et adresses
de certains exportatcurs canadiens de
viandes en conserves.

1926. Peintures. — Une maison de
Buenos-Ayres recevra avec plaisir les
prix de la peinture de certains manufac-
turiers canadiens.

1927. Asbestos pour couvertures. —
Une maison d'importation de Bucnos
Ayres désire entrer en relations com-
merciales avec des exportateurs Cana-
diens d'asbestos a couvrir, Les cotations
devront étre c. i. f. Buenos Ayres.

1928. Mouliss a vents. — Une mai-

. son importante de Buenos Ayres de-

mande unc agence pour vendre des mou-
lins a vents de premiére classe qui ne
seraicnt pas inférieurs en aucune manié-
re aux meillecurs molins & vents améri-
crins sur le marché. Les cotations de-
vront étre c. i. f. Buenos Ayres. Toutes
informations cancernant le transport
devront étre ajoutées.

1929. Machines agricoles Alfalfa. —
Une maison importante de Bucnos
Ayres désire reccvoir des cotations pour
des machines agricoles de différentes
classes, en connection avec la récolte
du foin Alfalfa. Les prix doivent étre
c. i. f. Buenos Ayres, et toutes autres
informations sont aussi désirées.

1930. Balais et brosses. — Une mai-
son trés solvable ct établie depuis long-
temps de Buenos Ayres désire recevoir
les cotations c. i. f. pour toutes sortcs
de balais et de brosses.

1931. Carbure de calcium. — Une
maison importante et établie depuis
longtemps de Buenos Ayres désire re-
cevoir les cotations c. i. f. Buenos Ayres
pour du carbure de calcium. Des échan-
tillons devront accompagner les prix si
possible. Ajouter tous renseignements
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IL N'Y A AUCUN RISQUE NI
SPECULATION DANS LA VENTE

SN

BARER'S
(OGOR

AND

CHOGOLATE

Ce sont des articles
de vente courante
et des modéles de
R ureté et d'excel-
Registered ence dans le mon
Trade-Mark de entier,

53 des plus hauts Prix et Médailles
en Europe et en Amérique,

WALTER BANER § GO. Linien

. Etablis en 1780,
MONTREAL, Can. DORCHESTER, Mass,

LACAILLE, GENDREAU & CIE

Buccesseurs de CHS. LACAILLE & CIR.
EPICIERS EN GROS
Importatenrs de Mélasses, 8i-

rops, Fruits S8ecs, Thé, Vine,
Liqueurs, 8ucres, Etc., Etc.

' Spécialité de Vins de Messe de Sicile

et de Tarragone.

820 Rue St-Paul et 14 Rue St-Dizier

MONTREAL

| CONFITURES PURES DE.UPTON
‘ CONFIIURES. PURES

- e "
ﬁ wrToNs
FAN

NODVELLE  SAISON,

= bt Wl &
URINTENANT PRETES

Absolument pures
et de saveur déli-

euse, conservées
dans des seaux de

utiles.

JOURNAL DE LA JEUNESSE. — 5 1bs. et des jarres

LA FARINE PREPAREE

D BRODIE & HARVIE -

est anjourd’hui la farine préférée des
méragéres. Elledonne une excellen-
te pitisserie, 1égere, agréable et re-
cherchée g)ar les amateurs Pour ré-
ussir la pétisserie avec la farine pré-
parée de BRODIE & HARVIE, il
suffit de suivre les directions impri-

- mées sur chaque paquet.
14 et 16 rue Bleury,

MHONTREAL

S p——

Sommaire de la 2058e livraison (11 mai
1012). Le fils.du Naufragé, par H. de

» Charliau:—'—-;‘Egccu;siop;sagg;,c_ogﬁns Al- -
géro-Marotains et:'dans e ‘Sahara algé- -

rien, par Louis Rousselet. — Urie mysté-

ricuse affaire, — 1803 — (suite), par
Georges, G. Toudouze. — La forét aus-
tralienne.

Abonnements—France: Un an, 26 fr;
Six mois, 14 fr. Union Postale: Un an,
28 fr; Six mois, 15 fr, i

Le numéro: 50 centimes.
Librairie Hachette et Cie, 79 boulevard
St-Germain, Paris.

: herméﬁlquemeut.

. JURE; MIRMELLGE
DORbNGE DE

UPTON

Bien et favorablement connue de
'épicier et de ses clients dans tout le
Canada,.ol elle est faite et vendue
depuis plus de quinze ans.

en verre de 16 oz.,
doublés or, scellés
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Voici pourquoi nous désirons
Votre Clientele

Vos intéréts sont le mieux.servis par la maison qui s'est
montrée progressive, moderne, a la hauteur des besoins
d'un pays qui se développe, préte & coopérer avec vous
pour établir mutuellement des affaires satisfaisante, Un
fabricant de biscuits et de confiseries doit spécialement

marcher avee le temps. Il ne peut pas exister, s'il reste
en arriére.

Nous avons un record d'activité constamment croissante.
Nons avons débuté petitement. Comme nous avons tra-
vaillé intelligemment avec vous, marchands avisés, nous
nous sommes agrandis. Notre manufacture est maintenant
une des plus importantes du genre au Canada. Notre éta-
blissement est un des plus muodernes ; nos marchandises
sont supérieures; elles ne sont absolument pas surpassées
par aucun autre manufacturicr. Notre organisation est
complete—mais nous faisons encore des progres.

Nous pensons donc avec raison pouvoir dire que vous
devriez étre un de nos clients. Notre assortiment de
chocolats, d'autres confiseries et de biscuits est varié
—nous pouvons exécuter votre commande quelle
qu'elle soit. Chaque article que nous produisons est
de la plus haute qualité. Nous nous spécialisons dans
certaines lignes, nous sommes experts en tout ce que
nous vendons. Nous avons de l'expérience. Notre
record de vente prouve ces déclarations. Vous atvez
besoin d’un vaste assortiment de biscuits et de confi-
serie pour le commerce du printemps. Procurez vous
notre cataloguc et nos prix.

THE MONTREAL BISCUIT COMPANY

MONTREAL.

Nos pancartes attrayantes de publicité font vendre les marchandises,

Elles vous sont données gratuitement.

~u,?




N. K. FAIRBANK COMPANY,
Montréal

Prix du Sandoux
Composé, Marque
BOAR'S HEAD. F.

O. B. Montréal:
Tierces . . 1b. o.11}

Tinettes601bs. o0.11%
Seaux en bois, 20 lbs, 0.12
Chaudiéres, 20 lbs .. .. o0.11%
Caisses, 3 Ibs 20 a la caisse .. .. 0.12%
Caiss’es, 5 1bs. 12 4 la caisse .. .. o0.124
Caisses, 10 1bs. 6 a la caisse.. .. o0.12}

GUNN, LANGLOIS & Cie., Limitée
Montréal

Prix du saindoux
composé, marque

FRGTEIRISHY EASIFIRST
SHORTENING .
Tierces .. .. o.10%

EXCELS
< (23
L orus®s

Tinettes 60 1bs, o0.103}

Scaux en bois, 20 Ibs. .. .. .. .. 2.20
Chaudiéres, 20 lbs. .. .. .. .. .. 2.10
Caisses, 3 Ibs. .. .. .. .. .. 1b. o.11}
Caisses, 5 1bs. .. .. .. .. .. 1b. o.11%
Caisses, 10 Ibs. . .. .. .. .. lb. o.11}
Pains moules d’'une livre .. .. .. o.11%

HUDON HEBERT & Cie, Lxmxtée
Montréal

Savon “Bon Ami”.

Caisse de 3 doz... .. .. .. la doz. 1.19

LE PRIX COURANT

En lots de 5 grosses ..
Pites Alimentaires

Macaroni, Vermicelle. Spaghetti,
Nouillettes, Coquillettes, Alpha-
bets, Pates assorties, Coudes,
Paquets  d'une livre . ou. vrac, .
caisses 25 livres.

la grosse 13.40

en pqts en vrac
Marque “Gazcllc" .. «. Ib. 0.06% 0.00
Marque “Talbot Fréres” lb. 0.08 0.07%
Marque “A. Courtine & Cie”
. Ib. 0.08 o0.07%
¥. O. B. Montréal.—Net 30 jours.

Produits de la maison Talbot Fréres,
Bordeaux.

Pois Verts Frangais, cses 100 btes de
de 500 grammes, soit, 18 ozs.

La cse
Sur, Extra-Fins .. .. .. .. . 19.00
Extra Fins .. .. .. .. .. . 17.00
Fins: .. .o s wv 5% o os v e 15.00
Mi-Fins .. .. .. .. .. .. .. .. 1I.00
Petits Pois .. .. .. .. .. .. .. 8.50

Champignons Fran;axs cses 100 btes

Coxx.... 18.00
Hotel . T 13.00
Olives Espagnoles Queen. La doz.

de 500 grammes, soit, 18 ozs.

Premier Choix .. .. .. .. 20.00
Bouteilles 64 oz, caisses & doz... $8.50
Bouteilles 36 oz., caisses 1 doz... 4.75
Bouteilles 20 oz, calsses 1 doz... 3.40
Bouteilles 10 oz., caisses 2 doz... 2.00
Huile d’Olive Extra surfine, bouteilles
craquelées. La cse
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Caisses 12 litres .. .. .. .. .. .. $8.00
Caisses 12 demi-litres .. .. .. .. 5.50
Caisses 24 quarts de litre .. .. .. 6.50
Huile d'Olive Extra Surfine, en canis-
tres La cse.

. Caisses 48 canistres d'un_huitiéme
de gallon .. .$15.50

Caisses 24 canistres d'un quart de
gallon .. .. .. .. ‘ . 14.50
La canistre

Caisses, 12 canistres d'un demi-
gallon . 13.20

Caisses 6 canistres d'un gallon .. 12,00

IMPERIAL TOBACCO COMPANY
OF CANADA, Limited.

Cigarettes. Le 1,000
Richmond Straight Cut .. 11.00
Sweet Caporal .. .. e +. .. 8.50
Athlete.. i o ws s ve ws 5w on 8:80
Old Julge e e .. .. 8.50
New Light (tout tabac) 8.50
Sub-Rose Clgarros (tout tabac) 8.50
Derby s o . . 6.55
Old Gold te ee e et ee e ws 6.30
Prince .. .. .. .. .. .. .. .. .. 8.75
Sweet Slxtecn e s 5.75

Dardanelle (Turqucs) "ordinaires 12.25
Dardanelle (Turques), bouts en

liége ou en argent . . 12.50
Murad (Turques) bouts en paplcr 12.00

Moguls (Egyptiennes), bouts pa-
pier ou lidge .. .. .. 12.00
Yildiz (Egyptiennes) 15.00

Yildiz Magnums (Egyptxennes),
bouts en papier, en hége ou en or 20.00
Gloria .. .. .. I ]
Empire Navy Cut va i we we we 8,00

GRAND TRUNK %3

LA SEULE DOUBLE VOIE FERREE ENTRE
MONTREAL, TORONTO, HAMILTON,
NIAGARA FALLS, LONDON,
DETROIT ET CHICAGO

BOSTON,

a10.45

IE PACIFIQUE
CANADIEN

De la Gare Windsor pour :
PORTLAND, bg oo a.m.

TORONTO, CHICAGO, a8 45

LES TRAINS PAR-
TENT DE MONT-
REAL:

a8.00 p.m.
a.m., ar0.00 p.m. ct

p-m., pour TORONTO-NORD.

LOWELI, ag.co a.m.,

A TORONTO

En 7}, Heures par ‘“‘I'International Limité”

REAL & 9.00 a. m. tous les jours.

QUATRE TRAINS EXPRESS PAR JOUR
MONTREAL, TORONTO et 'OGEST

tricité, aux trains de nuit.

PLUS HAUTE CLASSE D'EQUIPEMENT.

DU 14 AU 17 MAI

cours). Depart 15 mai; limite de retour, 2c mai.
EXCURSIONS DE COLONS

seront en vente les 14, 28 mai ;
3, 17 septembre, A des prix trés réduits.

Lé train le plus beau et le plus rapide’du Canada quitte MONT-

9 a. m, 930a, m, 7.30 p. m,, 10.30 p. m. Wagons-buffet, salon et bi.
bliothéque aux trains de jour: wagons-lits, *“Pullman" éclairés a 1'élec-

CONCOURS HIPPIQUE, Ottawa, Ont.

De Montréal, aller et retour $3.85 (y compris une admission au con.

Des billets aller et retour pour 1'Ouest du Canada, via Chicago,
11, 25 juin ; 9, 23 juillet; 6, 20 aofit;

OTTAWA, b8.35 a.m., c8.55a.m, alo.10a.m., b4.00
p.m., f75opm a95opm.aro3o p.m.

SHERBROOKE et LENNOXVILLE, b8.25 am.,,
b4.30 p.m., a7.25 p.m

HALIFAX et MONCTON, d7.25 p.m.

ST-JOHN, N. B., a7.25 p.m.

ST-PAUL, MINNFAPOX IS, ag.50 p.m.

WINNIPEG, VANCOUVER, alo.10 a.m. a10.30 p.m.

De la Gare Viger pour :

QUEBEC, bg.00 a.m., aI.30 p.m., all.30 p.m.

TROIS-RIVIERES, bg.0o a.m., cg.1o a.m., aI.3o

m., bs.50 p.m., aI1.30 p.m

SHApWINIé/prFAI IS et GRANDY MERE, bg.o0
a.m., cg.10 a.m., a1.30 p.m.

JOLIE’[‘TE b8 20 a. m bg.00 a.m., bs.20 p.m.

SAINT-GABRIEL, bg. 00 a. m., bs.20 p.m.

OTTAWA, b8.30a.m., bs.30 p.m.

SAINTE-AGATHE. a 8.45 a.m.,
4 5.10p m.

NO'\'HN‘INGUE b8.45 a.m., b4 oo p.m.

(a) Quotidien. (b) Quotldlen excepté dimanche. (c)
Dimanche seulement. (r) Lundi, mercredi et ven-
dredi. (1) Samediseulement. (d) Quotidien, ex-
cepté samedi. (i) Dimanche seulement.

11.45 p.m., b4.00

BUREAUX DES BILLETS EN VILLE :
130 rue St-Jacques, Tél. Main 6905, ou gare Bonaventure,

BUREAU DES BILLETS:

238 rue Saint-Jacques
ST-PIERRE et McCILL

ENTRE
LES RUES
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Old Chum .. . 8.00 4 Ib. Medium .. 1.33 Ivy 7s. .. de i 0.50
Gold Crest .. . ve ve oo +. 6.00 Pride of Vlrglma (lmporté) tins Shamrock 68. .. »o v e ve vn ol 0.45
Columbia (tout tabac).. ve .. .. 11.00 1/10 Ib. e 1.33 Tabacs hachés. La Ib.
Niobe (Turques) .. .. .. .. .. 8.0 (g Enghsh Carve Cut (lmpor- Great West (Sac) 8s. .. .. 0.59
Hassan (lurques) .. .. .. .. .. 8.50 té) tins 1/10 lIb. . 1.33 Regal, cube cut en boites gs 0.70
Pall Mall( (T“"qz“)) e v +o .. 18,50 Tyxedo (importé) tins I/lo 1b. . 1.35 Taxi Crimp, cut, boites 10s. 0.78
Capstan (importées) .. .. .. .. 12.00 | ,cky Strike (1mporté) tins 1/10 1.33
: T == = : HENR A E
Tabacs 2 cigarettes. La Ib,~ Rose Leaf ‘(importé, 4 chiquer) | LJONAS & CIE,
Puritan et B. C. No1 .. .. 1/I28 1.00 Montréal
Sweet Caporal .. .. .. .. .. 1/I38 1.1§ Tabacs en pllettu (importés) La Ib. . o
Athléte .. .. .. .. .. .. .. 1/128 1.05 Pi Heidsieck 1.90 Extraits Culinaires. La doz.
Derby, boites fer-blanc .. .. 4 Ib. o0.95 F'Per Hel sieck .. .. .. oe0oo o L - Trio] : %
Tabacs en poudre La lb. 1 oz. Plates. Triple concentre .. o.
Tabacs coupés : La Ib. 2 oz. Plates. Triple concentré .. 1.50
’ Copenhagen en_boites l/12 Ib. .. 0.90 2 oz. Carrées. Triple concentré.. 1.75
Old Chum .. . 10s 0.79 Rose No 1 de Landry .. .. .. .. 0.32 4 oz. Carrées. Triple concentré.. 3.00
Lord Stanley, Tins i . .. ... 1.05 RoseNo1deHoude .. .. .. .. 0.34 ¥ oz Carrées. Triple concertré.. 6.00
Meerschaum .. . .. 108 0.79 (Empire Branch). 16 oz. Carrées. Triple concentré.. 12.00
Athlete Mnxturc, Tms i et $ 1b. 1.35 Tab . 2 oz. Rondes. Quintessence.. 1.75
Old Gold.. .. .o .. 128 0.95 abac a chiquer. La Ib. 5 oz Rondes. Quintessence.. 2.00
Seal of North Carohna .. .. 128 0.95 Club barres, 5 4 la barre, 6 morc. 5 oz. Rondes. Quintessence.. 3.50
Duke’s Mixture (Cut Plug) .. .. 0.82 a la Ib., boites 51bs. .. .. .. .. 0.40 8 oz. Rondes. Quintessence.. 6.00
Dld Virginio, pqts § et 11b. .. .. 0.72 Moose 11s. .. 0.40 4 oz. Carrées. Qumtcsccnce, Bou-
Duke's Mixture (Granulated), Snow Shoe barres, 64 morc. 3 la chons émeri . 3.50
1/10s Bags 5 ibs. carton .. .. o.85 S i 0.43 8 oz. Carrées. Quintessence. Bou-
3ull Durham. tag 5 1/3 morc i la lb i butts chons émeri .. .00
12 lbs. boites 6 Ibs. .. .. . 0.38 4 o2. Anichos il
1/10 bags, § Ibs. carton .. .. .. 1.2§ Black Watch 65, .." .. .. .. .. 0.44 : Anch :
1716 bags, § Ibs. carton .. .. .. 1.25 DoObs 6s etizs .. .. .. .. .. .. o046 40z Ancior . 75
Old Virginia, pqts. 4 et 11b. .. .. 0.72 Currency 12s. .. .. .. .. .. .. .. 0.46 " 8 oz. Anchor .. 00

Old Virginia, pqts. 1/16 Ib. Pay Roll 7is. .. .. 0.56 16 oz. Anchor ..

. .. 0.72

Snap pqts. 1/12 et 1/6 Ib. .. 0.48 Emplre Navy Chewing barres '4 2 oz. Golden Star“Doublc Force”

Calabash - Mixture, tins # et 1 Ib. : 2(5, » boites 7 lbs. .. .. - 0.51 4 0z, Golden Star “Double Force”
1.35

OB N=O AW = =\
TR
w

Calabash Mixture, tins # 1b. Tabacs a fumer. La Ib. ¥ oz, Golden Star “Double Force” :g
Calabash Mixture, tins ¢ ib. . .35 Pedro barres, 16 oz, 5 morc. 4 la 16 oz. Golden Star “Double Force” 4.25
Capstan Navy Cut (xmporté) tins Ib. boite 6 Ibs. .. .. .. .. .. .. 0.55 2 oz. Plates. Soluble .. .. .. 75
t Ib. Medium et Fort .. . 1.33 Empire 6s. et 12s. .. .. .. .. .. 0.44 4 oz. Plates. Soluble .. .. .. .. 25
Capstan Mixture (importé) ‘tins Rosebud 6s. .. .. .. .. .. .. .. 0.45 8 oz. Platea Soluble .. .. .. .. 2.25

Sugar

Le Marchand qui tient la meilleure qualité est celui qui donne toujours le

plus de satisfaction a ses clientss Le Sucre Granulé St. Law-
rence est le meilleur qui soit fait au Canada.

Arrosoir 'Automatique Perfec-
tionné a Air Comprime.

COURROIES “MAPLE LEAF

Copie d'un Témolgnage de

THE PEMBROKE LUMBER 0.
Pembroke Ont.

Votre Courroie nous a donné entiére
satisfactton !

; 2 :
Fonctignne automatiquement pén-
dant 64 10 minutes, Machine la plus
commode pour le Blanchitwent,
I'as ersion des Pommes de Terre,
des Arbres, du Bétail, des Volail- ‘
les, etc. !
Lasaison d'arrosage est venue. Vous
devriez avoir nos machines en stock.
Demandez description et prix.

C AVERS BROS. - Dominion Belting, Co. Limited

MANUFACTURIERS. 10 Rue St. Jean, MONTREAL
GALT, ONT. : |




: Adresse puciblommmo 'Douor

Tél. Bell, Main {7598

' JOHN A. SULLIVAN. 7599

RIVET, GLASS & SULLIVAN

Avocats, Barristers. Avoués et Commissaires.

EDIFICE TRUST & LOAN
30 rue St-Jacques, Montréal.

ALEX. DESMARTEAU
Comptable, Auditeur

SPECIALITE : — Liquidation de Falllites,
Compromis Effeotué.

54,60, RUE NOTRE-DAME EST
MONTREAL.

| TEL. BELL, MAIN 1859 "

BELANGER & BELANGER
Notaires, Comptables et Commissaires {

TRUST & LOAN BUILDING. 1
No 30 rue St-Jacques, . MONTREAL. |

Henry N. Chauvin, Geo. Harold Baker,
d Barle Walker

GHAUVIN. BAKER & WALKER

1
AVOCATS 1{
230 rue St-Jacques, Montréal |

j Argent & Préterd 4, 5et6% ‘

GARAND, TERROUX & CIE

BANQUIERS ET COURTIERS

48 rue Notre-Dame Ouest
MONTREAL

Téléphone Main 1909

' FINDLAY §HOWARD

| Limirep
211 rue Notre-Dame Ouest
| .~ . MONTREAL
' Immeubles, Agsurance,
" Placement de Fonds
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TENEZ-VOUS LES | B
Briques a Feu

e

o
[G&Eﬂaq!g

GARTCOSNH

=1 52 SOIGEES isintandeldli B9 10 4

La supénonle mconlestée des Bnque: [}
Feu “‘Glenboig" et “Gartcosh’’ fait qu'elles
sont les plus faciles & vendre. Elles ont su-
bi I'épreuve d'une chaleur extréme sans se
fendiller, de changements rapides de tempé-
rature sans se dilater ni se contracter,

En stockchez les princlvaux marchands.

Alexander Gibb, 13 rue St-Jean,
MONTREAL. |
Seul Agent pour le Canada

RASOIR ¢“RADIUM” de
H. BOKER & CO.

Affilé par lesouvriers les plus habiles, tous
experts dans leur partie. La matiére,la main |
d'ceuvre et le fini de ces Rasoirssont parfaits; |
chaque Rasoir est garantidurer la vie d'un |

. homme. Demandez notre Brocbure Gratuite |

“‘Some Pointers for Gentlemen who shave |

themselves.” |
|
i

(Quelques Indications pour les hommes qui
se rasent eux-mémes.)

| McGILL CUTLERY Co.. Rzap
l Boite_Postale, 580, Montréal |

A Quincaillerie de tous genres.
. ,',‘\ §% Serrures Incrochetables, Etc.

L.J A. SURVEYER,
Importateur Direct,

52, Boulevard St-Lanrent,

MONTREAL,

oot ) [T

DBS EPICIERS I
Pour tous les

Besoins de la Cuisine

Tablettes de X 1b. |
4 Fabriqué par !

- JOHN P. MOTT & (0., -

HALIFAX, N. E. ‘
J.A.TAYLOR, Agent, Montréal

Théatre National Franqais

Coln Beaudry et Ste-Catherine Est
Le seul ThéAtre Frangais & Montréal.
SEMAINE DU 27 MAI 1012,

CAMILLE

(La Dame aux Camélias)

d'Alex-ndre_DuEn_. N

Tel. Main7233

LUBY

Pour les Cheveux.

R. J. DEVINS, Limitée.  26:rue St-Cabriel
MONTREAL.
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l W. LAMARRE & CIE |

MARCHANDS DE

{ BOIS ET CHARBON
1 Foin, Paille, Avoine, Etc. - .
630 Avenue Atwater

P1és St-Jacques, St-Henri
Correspondanee sollicitée.

Tm.umomi BELL : WESTMOUNT 609.
Mncunms 1324.

JOSEPH FORTIER

Fabricant-Papetier

Atcher de Réflure Reliure, Typo-

aphie, Relief et Gaufrage. Fabri-
cut on de Livres de Comptabilité,
Formules et fournitures de Bureau,

210 rue Notre-Dame Ouest,

(Angle de la rue St-Pierre). MONTEEAL.

AV e

UNE SESSION
DE LA COUR DU BANC DU ROI
avant juridiction criminelle dans et
pour le district de Montréal, se tien-
dra au Palais de Justice, en la cité
de Montréal,

SAMEDI, LE PREMIER JOUR DE
JUIN PROCHAIN, A DIX
HEURES DU MATIN
EN CONSEQUENCE, je donne
avis public a tous ceux qui auront a
poursuivre aucune personne maintes
nant détenue dans la prison commune
de ce district et a4 toutes les autres
pessorfnes, qu'elles y soient présentes.
JE DONNE AUSSI AVIS & tous
les juges de paix, coroners et offi-
ciers de la paix pour le district sus-

. dit, qu'ils aient a s’y trouver avec
tous les records.
L. J. LEMIEUX,
Shérif.

Bureau du Shrif,
Montréal, 11 ma 1912,

Résidence :
17118, rue St-Denis
Téléphone St-Louis 1124

JOS. BINETTE

Entrepreneur et Contracteur

{ Tél. Est 89

'( .

456, rue St-Charles-Borromée, Montréal |
1 |

L. R. MoNTBRIAND

Architecte et Mesureur,
230 Rue St-André Montréal.
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16 oz. Plates. Soluble .. .. .. .. 4.25
1 oz. London .. ve 4 4 .. 0.50
2 oz. London .. . 0.75
Extraits 4 la livre de . $100 3 3.00
Extraits au gallon de .. $6.00 3 24.00

Mémes prix pour extraits de tous fruits.

Avis de Faillite

Dans l'affaire de

LE PRIX COURANT

The LAING PACKING & PROV. Co,
Montréal, Canada,

LN
P‘ 06‘

“or ©°

Seaux de fer-blanc, 20 1bs. $2.05 o.10%
Caisses 10 lbs. tins, 60 lbs,, en
casses, bleu. .. .. 0.11I

Caisses 5 |lbs. tms, ‘60 Ibs. en
caisses, bleu .. . .. O.I11}
Caxsscs. 3 lbs., tms, 60 lbs. en
caisses .. o.11
Briques de* samdoux composé 60
Ibs., en caisse, pqts 1 1b. o.11%

Saindoux Marque "Anchor” (garanti
pur).

Lard “ 0 Ticrces, 375 Ibs. .. .. .. .. .. o0.14
. o en Baril Marque “Ancho Boites, ’50 Ibs., net, (doublure
LEON DUBRULE’ EplCler Lard pesant, Canada Short Cut, parchemin).. 0.143
4 Mess brl. 35745 s: s sn oo 50 wsens Tinettes, 50 Ibs net (tmctte imi-
No. 760 rue Lagauchetiere Est, Montréal Lal:‘d pe:ant Canada Short Cut tée) . 0.141
—_— Tess ¢ brl. .. 13.25  Gea
. ux dc bons 20 lbs nct dou-

Les soussignés, vendront par en-au public, SUR Lard du dos, Canada Short Cut blure arche'mm ($2 00 0.14%
LES LIEUX, EN BLOC ou en LOTS CONVENA- brl. 45/55 25.50 p .. ] .143
BLKS aux acheteurs. : e : Seaux en fer-blanc, 20 lbs.

. Lard du dos, Canada Short Cut, e ] .. .. $277% 0.13}
MERCREDI, LE 5 JUIN, 1912, 3 brl, .. .. 13.00 .
A 10 heures A. M. Caisses, 10 Ibs., tms 60 lbs., en
I'actif mobilier d'aprés inventaire, comme suit Lard. pesant Brown Brand de- CaiSSCS Rouge 143

$ obilier 5 2 , : ce o o e .
F?);c;uégcommerced ‘épiceries, etc...... $ 400.32 sosse, t.Ollt gras, brl. 40/50 24.50 Calsscs,_ 5 lbs., tins, 60 lbs, en
;;n- et lmtucurs o cail 94 50 Lard clair, pesant, brl. 20/35 ....... caisses Rouge .. .. .. 0.14%

tures et garn uren 3129 50 L . :
Régistre & argent s00.00 1ickled Rolls, brl. .. ++ 25.00  Caisses 3 lbs., tins, 60 lbs en
ﬁouﬁmt.é .................... 6s.00 Lard i feves. (petlts morceaux, caisse Rouge e .. 0.141
a CONCC o ovionninin s vinspiassosonssenssenese

o '”";‘ gras), brl. 32 18.00  Saindoux en carré dune hvre
1198.82 1B z 4

Lesdettes de livres suivaut listes, seront “ ols Heary, clear fat baCkS 40/34 26.00 60 lbs., en caisse .. .. .. .. .. 0.I§
vendues séparément ... .o.vvuin...es 596.06 Saindoux Composé Raffiné. choix Viandes fumées.

Le magasin sera ouvert po ir in<spection MARDI . Marque “Anchor”, ]ambons: Premi¥re qualité.
4JUINde 82 s heures p. m. fierces, 375 lbs. .. .. .. . Ib. o.10% Extra gros, 28 3 40 lbs. .. .. o0.14}
_Pour plus amples informations, s'adresser & Boites 50 1bs, net (doublurc par- _Gros, 202 28 lbs. .. .. .. .. .. 0.16

ALEXANDRE DESMARTEAU, chemin) .. .. o.108 Moyens, 154 19 1bs. .. .. .. .. o0.17}
Cessionnaire,  Tinettes. ¢co le net Tmettc Petits, 10 a 13 Ibs. .. e .. 0.173

S
No. 60 Notre-Dame, Est. Montréal. imitée) .. . .. 0.101 Jambons désossés, roulés, gros
Marcotte Fréres, Encanteurs. Scaux de boxs 20 Ibs. net $’ 20 0.11 16az25lbs. .. .. .. .. .. .. .. 0.18
i OAKS HOTEL CO.
ALBANY, N. Y.
UN DES MEILLEURS HOTELS DE LA VILLF.
Plan Européen. partir de $1.60.

La Ligne Royale

Iake, N.

route canadienne.

“ROYAL EDWARD"

lant le frangais.
passable,

bration de la Sainte Messe.
S'adresser pour détails 4

oudla

Limitée.

Les plus beaux et les plus rapides paquebots de la elcs

“ROYAL CEORCE”

Détenant tous les records. =

MONTREALA BRISTOL -

Tous les quinze jours—LE MERCREDI.
Excellente cuisine,

Autels avec accessoires sur tous nos bateaux pour la cél1é-

HONE & RIVET, 9 Boulevard St-Laurent.
THOMAS COOK & SON, 530 rue St-Catherine Ouest,

COMPAGNIE DE NAVIGATION DU CANADIEN NORD,

Edifice du Canadien Nord.

226-230 rue St-Jacques, MONTREAL. |

de premier ordre.

Buffalo, N. Y.

A
A cinqg minutes de marche de 1'Edifice Capitol et A deux pas

100 Chambres aveo Salles de Bains;
176 Chambres aveo Eau Chaude ot Eau Frolde.
Omnibus pour tous les Trains et Bateaux.
J. A. OAKS, Propriétalre.
HOTEL LA KESIDE, nouveil¢ment construit en 1907, Thompsona
Helderberg 4 17 milles d’Albany. Altitude, 1650 pieds.
Eau cha ude et eau froide, baignoires et appareils a douches.
Prix modérés.
Bonne écurie de louage. Demandez une brochure,

HOTEL LAFAYETTE, NEW ROCHESTER, HOTEL du CONGRES,

J. M. OAKS, . .

de la Gare Union.

Service

Canots, &che chasse golf, ternis,

Rochester, N. Y. Puebla. Colo.

Cérant.

Serviteurs par-
Confort insur-

Beurre,

CONSIGNATIONS.
La Cie Canadienne de Produits Agricoles,

A cause de sa clientéle nombreuse et choisie, disposera

AVEC AVANTAGE

De toutes les consignations qui lui seront faites de
Sirop d’Erable,

! Remise est toujonss faite sans délai.

Adresse : La Cie Canadienne de Produits: Agricoles,
< 88-40 PLACE YOUVILLE, MONTREAL.
' Tel. Bell Main 31824010,

LIMITER,

Oeufs,
Sucre d’Erable,

Fromage, etc.




Union Mutual Life Insurance

MAINE

FRED. E. RICHARDS,

Président. |

Valeur aceeptée de Garantles Ca- |

nadiennes. aétenues par le Gouver- |
nement Fédéral pour la protection
des Porteurs de Police, $1,206,576.

|
|
Toutes les polices émises avec |
Dividendes Annuels sur paicment ‘
de la prime annuelle de deuxiéme |
année. ‘

Ouverture exceptionnelle poar
Agents dans la Province de Québec
et I'Est d’Ontario. S’adresser a.

WALTER 1. JOSEPH, Gérant.
MONTREAL.

151 rue St-Jacques,

‘

i
|
|

COMPAGNIE
Montréal-Canada

D’ASSURANCE CONTRE L’'INCENDIE |
Fondée en 1869
$557,885.95

Réserve..... $193,071.28

Autres Valeurs
passives 20,687.91

$213,759.19
Surplus pour les assurés. .. $344,126.76
Bureau - chef:

No. 59 rue Saint - Jacques,

MONTREAL

Fidelity-Phenix Insuraace Co., |
OQF NEW-YORK '
Total de I'Actif - $14,081,389.23

Robert Hampson & Som, Agents,

1-8 ST. JOHN STREET

LE PRIX COURANT

Assurances

UNE METHODE INGENIEUSE

Un agent d'assurance sur la vie s'est
fixé¢ pourrégle de solliciter au moins dix
personnes par jour, en plus de son tra-
vail régulier d'encaissement de fonds —
il représente une compagnie industricl-
le. Pour étre certain de faire cette solli-
citation, il met tous les matins dans sa
poche dix des brochures de la compa-
gnic et, a un moment quelconque de la
conversation avec un nouveau ‘‘pros-
pect”, il lui présente une brochure.
Quand toutes les brochures sont distri-
buées, l'agent sait qu'il s'est conformé,
ce jour-la, a la régle qu'il s'est fixée.
Les polices vendues dans de tels cas,

donnent des commissions variant de
soixante-quinze cents a plusicurs dollars.

Sur ces commissions, il fixe une marge
d’épargne. La premiére police venduc
chaque jour apporte dix pour cent de la
commission au fonds d'épargne — si la
commission ¢st d'un dallor, 'agent met
dix cents de coté, sur la deuxiéme po-
lice, il préleve vingt pour cent, et aug-
mente alors a vingt pour cent la somme
pélevée sur la premiére police. Ainsi,
alors que sur une seule police il écono-
mise seulement dix cents, sur deux po-
lices, 1l économisera quarante cents. Les
troisieme, quatriéme et cinquiéme po-
lices, donnent toutes un préléevement de
vingt-cing pour cent. Quand l'agent peut
vendre plus de cing polices, il porte la
commission cntiére donnée par les au-
tres polices au fonds d'épargne. S'il
rend visite a un homme aujourd’hui, lui
parle, l'intéresse et si celui-ci lui dit
qu'il peut revenir la semaine prochaine,
I'agent charge 10 pour cent sur cette
commission pour la premiére visite. Si,
a une deuxiéme visite, 'homme en ques-
tion remet encore a plus tard, sa deman-
de d'assurance, l'agent charge pour son
fonds d’épargne, vingt pour cent sur sa
commission, et ainsi de suite. Si enfin,
I'agent réussit a vendre une police a sa
quatriéme visite, cette police, bien qu’el-
le soit la seule que l'agent ait vendue
dans sa journée, donne au fonds d’épar-
gne tous les percentages accumulés ain-
si que le percentage régulier. Ce systé-
me conduit l'agent a revenir plusieurs
fois voir un homme difficile a assurer,
ct il recueille enfin les résultats du tra-
vail précédent.

UNE GRANDE INVENTION SO-

CIALE
Pendant longtemps, les hommes ne
trouverent d'autres moyens d’assurer

I'existence des veuves et des orphelins
que 'emploi de méthodes entachées de
charité ¢t lamentablement insuffisantes.

1327

1911 1

a ét¢ une Année-Record pour la
CANADA LIFE.

LE SURPLUS DES RECETTES,

L'AUCMENTATION DE L'ACTIF,

LES NOUVELLES POLICES PAYEES, |

LE REVENU PROVENANT DES PRIMES, ‘
ET DX L'INTERET,

ont tcus &té les Plus Forts, depuis 65 ans que
la \ompagnie existe.

Les Agents qui désirent prendre part au succés
de la Compagnie, devnrent.ecrirr a

Canada Life Assurance Co.

Bureau Principal, TORONTO.

L'Assurance Mont-Rovat
(Compagnie Indépendante (Incendie
Bureaux ; 4 P::enﬂﬂ-n(l.l 0“:}!

Coin St-Frangois-Xavier. MONTREAL

RODOLPHE FOROGET, Président.
] E.CLEMENT. Jr.. Gér nt-G néral

LCa Gompagnie d’'Assurance

| MUTUELLE DU CONrERCE
, Contre: I'incendis.

| Aoctif excédant . . $4909,000.00

DEPOT AU GOUVERNEMENT
en conformité avec la nouvelle Loi des-
Assurances de Québec, 8 Edouard V11, Chap 6

- Bureau-Chef; 151 rae Girouard St-Hyacipth.

' CAPITAL, 8400,000.00

La Prévoyance
' ASSURANCES;

Responsabilité Patronale

Accidents, Bris de Glaces

| Maladies, Contre le Vol

j Garantie de Fidélité,

Garantie de Contrats,

Bureaun-chef : 160, rne St-Jacques.
MOMTRFAL

J. C. GAGNE, Gérant-Géneéral
‘ Tel. Bell, Main 5037 AGENTS DEMANDES

|

'SUN LIFE of CANADA

! AcHE viviisnmiens s $ 43,900,885°98
Assurances en vigueur....$163,572,073,00

| Ecrivez an Bureau Principal, Montréal,
| pour vous procurer la brochure intitulée
‘ ‘ Prospére et Progressive.”’
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WESTERN

ASSURANCE CO.

ACTIPF, au-deld de - - $3,213,438.28
Bureau Principal: TORONTO, Ont,
Hon, Gxo. A. Cox, Président.
W. R. BROCK, Vice-Président.
W. B. MERIKLE, Gérant-Général,
C. C. FOSTER, Secrétaire,

‘ Succursale de Wontréal:
61 RUE ST-PIERRE.

ROBT. BICKERDIKE, Gérant.

|

METROPOLITAN

<" Life-Assurance Co’y
:-: of New-York

(Compagnie & Fonds Social)

Actlf.cocoeces. ..$352,785,890.36
Polices en vigueur au 31 dé-

cembre I9II........
En 1911, la compagnie a é-

mis au Canada des poli-
CeS POUT...ccvvvrenssaas 405,079,318,

EHile & déposé euntre les
mains du Gouvernement

Canadien exclusivement
pour les Canadiens, en-
Viron...eseescesscnseeses. 10,000,000.

lus de 465.000 Canadiens assuris
ETROPOLITAN,

eesee sscees

12,007,138.

sessne

Iy
dans la |

LA COMPAGNIE D'ASSURANCE
“FEDERAL LIFE”

Bureau Principal : HAMILTON, Can.

Capital et Actif - - $5.216 968 65
Assurances en force en lglo 23,887,141.41
Surplus. 1911 - - 379 973 65

Contrats d Assurance les plus désirables

DAVID DEX ER, Président ¢t Directeur Gér,
C. L. SWEENFY, Gérant, District de Montréal.

ASSURANCE

D’ Automobiles

Pour assurer votre automobile
adressez-vous &

ESINHART <t EVANS

‘. Courtiers d'Assurances,

39 Rue St-Sacrement,
" Téléphone Main 563.

Les pertes ou dommages causés
‘par le feu, le vol ou collision,
ainsi que la responsabilité pu-
blique, vous seront couverts par
les meilleures compagnies aux
taux les plus bas.

LE PRIX COURANT
ASSURANCE—(Suite)

Ce qu'il fallait, ¢’était une méthode par
laquelle un- homme mourant prématuré-
ment pouvait assurer l'avenir de ceux
qui dépendaient de lui pour leur exis-
tence, -
Cela semblait impossible — comment
homme mourant prématurément
pourrait-il tirer quelque chose des an-
nées qu'il n'aurait pas vécues? Voila le
probléme que I'assurance-vie a résolu.
I.es hommes qui ont trouvé la solution
— ceux qui ont découvert la loi de mor-
talité, qui ont uni cette loi a celle de
l'accumulation de Il'argent a intéréts
composés, et ceux qui les premiers ont
démontré par expérience que le syste-
me était pratique, sont tous morts. Mais
leurs idées ct leurs théories gouvernent
un nombre d’hommes tou;ours crois-
sant. Le systéme qu'ils imaginérent pour-
voit a l'existence d'un nombre toujours
croissant de veuves ct d'orphelins. Un
nombre toujours croissant d’hommes
mourant prématurément font du bien
aux personnes qu'ils laissent derriére

un

cux. Bien _que morts ils gouvernent les

vivants.

L'homme qui, de nos jours, néglige
I'assurance-viec et qui compte sur la
chance qu'il a de vivre pour accumuler
dc l'argent, ressemble a 'homme qui re-
tournerait aux anciennes méthodes de
culture, de manufacture ct de transport.
Il est gouverné non sculement par les
idécs d’hommes qui n'existent plus, mais
aussi par celles d’hommes dont la re-
gle cst surannée. Il recommence I'ex-
peérience de lindividualisme, aprés que
cc systeme a été essayé et trouvé insuf-
fisant — aprés que la coopération 'a dé-
troné et régne a sa place.

L'homme qui néglige d’assurer sa vie
peut  gouverner, aprés sa mort, ceux
dont l'existence dépend de lui d'une ma-
ni¢ere désavantageuse pour eux et qu1
lui fait peu d’honneur. Les veuves et les
orphelins laissés sans moyens convena-
bles pour vivre et s'instruire, sont sou-
mis a la tyrannie de la pauvreté, et
I'homme qui les laisse dans cette condi-
tion est a peu prés aussi cruel qu'un ty-
ran. Il place sur un tréne ce tyran qu'est
la pauvreté et qui gouvernera ceux qu'il

laisse aprés sa mort. Ceux-ci doivent re-

commencer une longue lutte pour dépo-
ser et renverser le tyran. L’assurance-
vie préserve la liberté sociale et écono-

mique déja acquise par nos ancétres et

par nous-meémes.

Nous sommes grandement gouvernés
par ceux qui ne sont plus, et, une fois
morts, nous pouvons gouverner les vies
d'autres personnes pour le bien ou pour
le mal. De quel coté les dirigerez-vous?
Si vous n'étes pas assuré, le moment est
propice pour le faire,

ASSUREZ-YOUS
DANS

LA SAUVEGARDE

1o PAIOI Ses Taux sont aussi avantageux
QUE que ceux de n'importe quelle
compagnie,
Ses polices sont plus libérales
que cellel de n'importe quelle
compagnie.
Ses garanties sont .urimu-
res 2 la généralité de cellesdes
autrescompagnies.
40 PARCE Lasag et 'expéri de
QUE sa direction sont une garan-
tie de succés pour les années
futures.
Par-dessus tout, elle est une
compagnie Canadlenne-
Frangalse et ses capitaux res.
tent dans la Province de
Québec pour le bénéfioe des
notres.

Slége Sooclal 1 7 Place d'Armes
MONTREAL

20 PARCE
QUE

30 PARCE
QUE

6o PARCE
QUE

a8

NSURANCE COMPANY

26y LIMITED (=3
NN

_ l
Succursale au Capada, Burean Chef & Montréal|
‘ DIRECTEURS

Sir B. S. Clouston, Bdrt., - Président. Geo. B
Drummond Ecr., SirAlexandre Lacoste, M. Che-|
uller Ecr., William Molson Macpherson, Eecr

‘ J Gardner Thompeon, Gérant, 1

! J. W. Binnie, Assistant-Gérant. }

| Les Prévoyants du Canada
' Assurance Fonds de Pension
CAPITAL AUTORISE $500,000
Achetez des Parts des Prévoyants :

Parce que c’est un placement sans

|

1 pareil *

< Parce que c’est avec la plus petite
l pnme, la plus grosse rentey ~ *7's

I

- Parce que c’est la seufe’ compagﬂie :
d ‘‘Fonds Social’’ faisant une spéciali-
! té du Fonds de Pension.

Bureau a3 Montréal :

Chambre 22,
Edifice **La Patrie®’
Bureau - éhel,

85, rue Dalhousie,
QUEBEC. '

U |




‘LE- PRIX COURANT

FROMAGES

~ Bolla

4 pites molles affinés,

Nos Camemberts sont fabriqués par
un expert, d'.prés des procédés mo-
dernes. Ilspossédent un gofit exquis
qui n'a rien de commuu avec celui des
autres fromages.

Produit et dessert hygiénique de-
\lr):lmt figurer sur toutes les bonnes ta-

es.

Fait au Canada pendant toute 1'an-
née.

Fabrication garantie par J. Bolla.

Demandez les prix et renseigne-
ments 4

L0 S0clele des: Homages =Hrancais

St-Cyrille de Wendover, P. Q.

’ Vis g‘Arrét et 3 Grosse Téte,
Ecrou a demi fini.

GEO. GONTHIER " H.E.MIDGLEY_ |
Expert Comptable et Comptable-Licencié

Auditeur

GONTHIER & MIDGLEY

Comptables & Auditeurs [

103 RUE ST-FRS-XA
Téléphone

Arthur W. Wilks. Alexander Burnett

WILKS & BURNETT

Comptables, Auditeurs, Commissaires pour
toutes les Provinces.

Réglement d’affaires de Faillites
601BAtisse Banquedes Marchands

'l‘éltpl}one Bell Main 5500

Marchands 849 MONTREAL

P. A. GAGNON

Comptable Licencié

(Chartered Aecountant)

Chambre 318,316,317
Edifice Banque Québeo.

11 Place d’Armes, MONTREAL.
Téléphone Bell Main 4912

VIER.
| Adresse télegraphique
~4 Main 2701-519 - - *Gontley" - :
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VIENT DE PARAITRE
La 462me Rdition de

L’ALMANACH ROLLAND

Pour 1912
Belle brochure de 224 s contenant une
foule de renseignements de toutes sortes ot
cing histoires inédites par des auteurs cana.-

diens, dont .

Un Resort, . - par A, Bourgeo!

LeClas, - - - par Rodolphe G rnls:
| Jadis ot Aujourd’hul,  par A. A. Decelles,

Lo for & cheval de ma tante Joséphine,
| par Rodolphe Girard.
La Guignolée, - par Rodolphe Girard,

PRIX 100ts, franco par malle, 14 ots.

LA COMPAGNIE J. B. ROLLAND & FILS:
14 Rue St-Vincent, MONTREAL.

Maison Fondée en 1870
AUGUSTE COUILLARD
IMPORTATEUR DR '

Ferronnerie et Quincaillerie, Verres &
Vitres, Peintures, Etc. -

Toujours les meilleurs—Ils donnent toujours |
satisfaction.

Spécialité s Podles de toutes sortes
Nos. 233 A 239 rue 8t-Paul

Insistez pour que les marchands en gros vous | NEW VlCTORIA H OT E L

H. FONTAINE, PROPRIETAIRR

QUEBEO
L'HOtel des commis-voyageurs.

Plan Américain. Taux, a partir de §2.50.

ournissent les articles de la marque Morrow.

John Morrow Screw & Nut Co., Limited.

. Ingersoll,

| Ontario.

Voutes 12 et 14 8t-Amable, MONTREAL

|
|
La maison n'a pas de Commis-voyageurs et
fait bénéficier ses clients de cette économie. At.
tention toute spéciale aux commandes par la
malle. Messieurs les marchands de la campagne
l seront toujours servis au plus bas pr‘J

x du
marché,

Courroies
de Transmission

! en cuir tanné au
chéne par le véritable procé-
dé anglais.

Chaque courroie est garantie.

Poulies en acier fondu
comprime. -

Cuir a lacets et

Attaches de courroies de
toutes sortes.

D. K. McLaren Limited,

351 rue Saint-Jacques,

MONTREAL.
Téléphone: Main 4904, 4905, 7248.

R & O Nav.Co.
De Niagara a IAtlantique

~La route populaire des vacances.

+LIGNE MONTREAL -- QUEBEC. Les vapeurs partent tous les jours
excepté le dimanche.

LIGNE SAGUENAY. Les vapeurs partent de Québec les mardi, les
mercredi, vendredi et samedi.

LIGNE MONTREAL - TORONTO . ROCHESTER. Les vapeurs
partent de Montréal tous les jours, excepté le dimanche, & partir du
1er juin. Le vapeur ‘‘Belleville” part de Montréal tousles vendre-

dis soir 2 9 heures pour Toronto—Hamilton et autres stations inter-

médiaires passamt par la magnifique Baie de Quinté,

LIGNE DES BATEAUX TRAVERSIERS. En circulation.

Bureau des billets de la ville
9-11 Carré Victoria

Tel. Main 4710 ot 1031.

QUEBEC STEAMSHIP CO., LIMITED.
LIGNE DU SAINT-LAURENT . S P

De Montréal a Gaspé, Mllbll.'. :l.b?" Summerside, Cheridtietevin

. ot ou.’ e

Le Steamer CASCAPEDIA, 1,500 tonnes avec les accommodations les
plus modernes pour passagers, partira Jeudi, les 20 juin, 4 et 18 juillet, 2 4
hrs p.m. et ensuite le Jeuai, toutes les deux semaines, et e Québec, pon-
tons du Marché Chemplsin, le jour suivant 2 midi. v ¥ 959

De New-York & Québec, par la route du Saguenay renommeé.

Arréts 4 Ga<pé Charlottetown et Halifax. e Steamer TRINIDAD,

2,600 tonnes, part de Québec A 8 cop.ni, les 12 et 26 juillet, g et 23 aofit,
Allez aux BERMUDES, Voyage aller et retour a partir de $286.

Le vapeur rapide BERMUDIAN a double hélice, 10,518 tonnes de dépla-
cement partira de New-York 4 2 pm. les 12 et 22 juln 3. 13 et 24 juillet et
tous lesd x joursdans la suite. Quille double, ventilaieurs électriques,
télégraphie sans« fil. .

ANTILLES. — Le nouveau SS. GUIANA, 3,700 tonnes, le 8S.. PARIMA,

,000 tonnes, le SS. KORONA, 3.000 tonnes, partent de New-York,
i 2 hrs p. m., les8 et 21 juin, 6 et 20 juillet, pour St-Thomas, Ste-Croix, St-
Chdatoﬁle, Antigua, la Guadeloupe, la Dominique, 1a Martinique, 8te-
Lucie, la Barbadeet Demerara.

Pour renseignements complets, s'adresser 4 W. H. Henry, 286 rue
St-Jacques ; W H. Clancy, 130 rue St-Jacques ; Ths, Cook & Son, 530 rue
Ste-Catherine-Ouest ; Hone & Rivet, 13 Boulevard St-. aurent, ou J. G. |
Brock % Co., 211 rue des Commissaires. Montréal, Quebec Steamship -
Co.. Québec.
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BUREAU-CHEF A TORONTO, CAN.

LA PRINCIPALE DIFFICULTE qui se pésente A I'homme inexpérimenté entrant dans I'Assurance-Vie,
c'est de trouver des homines Bons & Ascurer. Cette difficulté disparait quand vous travaillez pours
une Compagnie Industrielle, dont les débits sont une mine inépuisable 3 la fois pour les affaires
ordinaires et les affaites industrielles. '

THE UNION LiFE ASSURANCE COMPANY

Plus 36 porteurs dé polices at Canada que dane t9ute aiitre Compignis Canadienne

Table Alphabétique des Annonces

Assurance Mont-Royal..... 127
Avis de Faillite ...... ... 126
Aylmer Coad. Milk........ 103
Baker & Co. (Walter)..... 121
Barque de Montréal....... 84
ﬂlnque d'Hochelaga ..... 84
hnqne Nationale......... 84
ﬂnuque Molson ......... 84
Battque Provinciule........ 83
Barnet Mfg. Co........... 10
Barr Register Co ......... 8
Belanger L.....c.....oene 125
Biette, Jos. ... . 125
Boker & Co. ...vvvunnnnns 16
Bowser, S.F. & Co........ 34
Brantford Roofing......... 92
Brodie & Harvie........... 121

Canada Life Assurance Co.. 127
Canada Cement Co., Ltd... 29
Canada Sugar Refining Co.
Limited 108
Canadian Chewing Gum..., 104
Can. Consolidated Rubber
Cq, Ltd 24-125
Canadian Northern Ry..... 126
Canidian Pacifique Ry.... 123

.............

Canddian Poster........... 30
Canadian SaltCo.......... 105
Javers Bros......... ..... 124

Chaput L. Fils & Cie.

LA€e: o niiist maini sniois 107-113
Caron & Cie....coovvvenn 117
Charland A .. ......... 22
Chartrand & Turgeon ..... 74
Chauvin, Baker & Walker, 125
Church & Dwight......... 103
Claye Bros... ..o vaeess 34-87

Cie bdn. Prod. Agricoles... 76
Cie de Laiterie du St-Lan-

rent .... ooe.ee ceeee 76
Cie ‘d"Assx‘lrance Mutuelle

du Cofnimerce........... 127
Cie. ‘des Moulins du Nord 119
C1ty Tok o Lt consnmnes 102
Clabk, .. .. .......... 102
Cliche & Co ...uv..... 35 199
Corirpteir Mobilier Fr. Can. 102
Connors, Bros. ........... 38

Contior J. Huvvvvvenvennes 26

Canadian Corn Products... 116
Tottam Bart ... ......... 102
Couillard Acguste ......... 129
Cour du Bancdu Roi ...... 125
Cowan & B-itton ......... 9
Cummer Dowswell ........ 96
DaCosta ................. 74
Desmarteau Alex......... 12§
Devins R: J.ovi ot conins 125
Dominion Belting. ........ 124

Dom. Canners Co., Ltd.... 73
Dom. Cartridge........... 93

Dotn, Messenger.... ...... 21
Dominion Chicle Co....... 82
Dominion Register.... .... 36
Dorken Bros ........ .... 125
Douglas J. M. & Co....... 75
Dougall Varnish Co.. ...... 35
Dupré P. L. W, & Cie..... 96

Dustbane Mfg. Co

Edwardsburg Starch Co,
I oo nnene s 2

.........

Pederal Life Assurance Co. 128
Fels& Co. ............ ses QO
Findlay & Howard, Ltd...

125
Findlay Bros ............ £5
Fidelity Phoenix Pire Insu-
rance Co.............. . 127
Fontaine Henri .......... 129
Forget Rodolphe.... ..... 84
Fortier Joseph............. 125
Gagnon, P-A............ 129
Garand, Terroux & Cie.... 125
Genin, Trudean & Cie..... 98
Gibb, Alex............... 125
Gillett Co., Ltd. (E. W.)... 106
Gillette Safety Razor ..... f.c
‘Gonthier & Mitigley ..... . 129
Grand Trunk Rdilway.... 123
Grenier J. A, ............. 98

Gunn, Langlois & Cle to5.112

Hotel Kénthore ... ....... 126
Hébert L. H & Cie....... 33
Howell Litho ............ 31
‘Hudon & Orsali........... Y09
Hudon Hébert & Cie

TREE .. .oiiiveimitions 100-101

Hudgson, Sumner Co, Ltd. 1i5
Hurteau, Williams & Cie.. 18

Imperial Tobacco Co. Ltd. 79
Imperial Varnish Co...... 29
Jameison, R. C. & Co..... ”

Jonas & Co., Henri.. Couvert

Jacob& Co ...ovvvvnnnnnn 99
Labrecque & Pellerin..... . 2
Lacaille, Gendreau & Cie.. 121
Laing Packing & Prov. Co. 119
Lamarre & Cie, W. ...... 125
Laporte, Martin & Cie,

Lithitée ... ......... Couvert
La Prévoyance..... ..... 127
LeWis BYOS. . oo o suisis wisioie I1

La Sauvegarde............. 128
Leslie & Co., A. C.....Couvert

Les Prévoyants .......... 128
Liverpool & London Globe 128
Lloyd Ltd .Edward) ...... 95
LytleT. A. &Co ......... 80
Marion & Marién......... 102
Martin-Senour............ 10
Msthéwson'd Sohs ...... 77-119
Madthieu (Cie J. L.).... 103-114
Mdthéws Laing Co........ 78

Maxwell & Sons (David). 14-15

Métropolitan Life Ins. Co.. 128
McGregor Banwell Co..... 20
Mdntbriand, L. R......... 125
Montreal Canada.......... 127
Montreal Biscuit Co. ..... 122
Montreal Dairy .... ...... 1y

Mooney Biscuit Mfg. Co.. 121
Morrow Screw, Ltd., The

!ohn .................. 129
Mdtt, John P.. & Co. ...... 125
MéArthur & Co., Ltd.... 1792

McLaren & Co (D.K.) .... 129
McLaren Ltd. Baking P... 105

Nitional Acme M?g. Co... 29
Nttional Cash Register Co, 27

Nitional Drug Co......... 91
Nova Scotia Steel Co ..... 92
Nugget Polish Co. Tid.... 37
Ottawa Paint Works. ...... 8
O'Shea J. P, & Co......... 19

Pink Thos ..... ......... 32
Parineénter & Bullock ...... 18
Plouffe A. Melle ......... 84
Quebec Steamship .. . 129
Reindeer Ltd.. ........... 116

Richelien & Ont. Nav. Co. 129

Rivet, Glass & Sullivan.... 125
RiclLar.l Pure Soap........ 81
Rogers Henry & Sons. ... 36
Rolland & Fils, J.B...... 129
Rowat & Co..........c.... 103

‘Sapho Mfg. Co., Ltd .... 135

Simonds Canada Saw Co... 28
11
8hurley & Dietrich........ 3§
“Société de Fromage Frangais
deBolla..... ........
Stinson Reeb Builder's
Supply Co'.............. 97
St. Charles Cond. Milk Co. 105
8t. Lhwrence Sngar Co. 124-111
James Smart Mfg. Co [The] 12
SmithE.D............... 71
Stanley Rule & Level Co.. 35
Bun Life of Canada

........ 130
St. Lawrence Stgar Co. ... 15
Surveyer, L. J. A......... 125
Tarbox Bros ............. 13
ThéAtre National.......... 125
Tippet & Co., A.P... ... . 110

Union Life Assurance Co.. Y30
Union Mutual Life Ins. Co. 127
Upton & Co. The T.)..... 121
"United Shoe Machinery Co.

Ltd

.................. 23
Ville de Maisonneuve. . ... 120
Warwick Overall Cog ...... 6
Weidterni Ass. Co. ......... 128
Wilks & Burnett.......... 129
William Cie Ltée ...... 3
White Swan Spices &

Cereals, Itd .......... 117

v —— . L
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LAPORTE, MARTIN & CIE, Limitée.

Distributeurs généraux pour

KUNKELMAN & CO.
UNION CHAMPENOISE

LES PETITS FILS DE BOUVET LADUBAY

PH. RICHARD
MITCHELL BROS & CO.

MITCHELL & CO., OF BELFAST LTD.

J. P. WISER & SONS LIMITED.
HERMAN JANSEN

G. PIMS & CO

DIEZ HERMANOS

MORIN, PERE & FILS

CAMPANIA VINICOLA DEL NORTE
ETABLISSEMENT A. SARRAZIN
FREDERICK KROTE

GARRETT & CO.

E. BARTISSOL

REAL CAMPANIA VINICOLA
SOCIETE DES VINS DE BANYULS
P. GARNIER

FRED. MILLER BREWING CO.
FRED. MILLER BREWING CO.

W. E JOHNSON & CO.

BELFAST MINERAL WATER
AMERICAN FRUIT PRODUCT Co.
AMERICAN FRUIT PRODUCT CO.
AMERICAN FRUIT PRODUCT CO.
BLANC & FILS

H E. BOULLE & CIE

SOCIETE ANONYME “LE SOLEIL”
FEYRET & PINSAN

D. E. MILLIAU FILS

A. & L. LEHUCHER

SOCIETE ANONYME DES USINES REMY

FENECH ARTELL & CO.

A. DELOR & CIE
SOCIETE FRANGAISE
SOCIETE FRANGAISE
SOCIETE FRANCAISE
SOCIETE FRAN(AISE
CHATEAU ROBERT
CHATEAU ROBERT

Reivms

(Epernay)
St-Hilaire, St-Florent
Cognac

Glasgow

Belfast

Prescott

Schiedam

Londres

Jerez de La Frontera
Nuats St Georges
Espagne

Dyon

Coblen:

Malaga

Portugal

Portugal

Banyuls sur Mer
Enghiens les Bains
Milwaukee
Milwaukee
Liverpool

Belfast

Rochester, N. Y.
Rochester, N. Y.
Rochester, N. Y.
Valence sur Rhone
Marseille

Malines

Bordeawx
Marseille

Paris

Louvain
Tarragone

Bordeaux

Bassin de Vichy
Bussin de Vichy
Bussin de Vichy
Bassin de Vichy
Bassin de Vichy
Bassin de Vichy

Champagne | PIPER-HEIDSIECK

Champagne Cardinal
Champagne Duc de la Grange
Cognacs
Whisky Ecossais
Whisky Irlandais
Whisky Canadien
Gin Gold Finch
Gin Old Tom
Sherry “Favorito”
Vins de Bourgogne
Claret Espagnol
Vin Tonique “Bacchus”
Vins du Rhin
Vin Malaga
Vin de Port
Vin de Port
Vins de Banyuls —Bartissol
Liqueurs Franqaises
High Life Lager
Extrait de Malt
Bass Ale et Stout
Ginger Alc Trayder
Jus de Pommes et de Raisins
Vinaigre de Pommes
Champagne de Pommes
Péates Alimentaires
Huile d'Olive Minerva,
Conserves de Légumes
Conserves Alimentaires
Savon de Castille
Champignons Lecourt
Fameux Empois de Riz Remy
Vins de Messe

Sanctuaire et Vatican
Vins de Bordeaux
Source La Sanitas
Source St. Nicholas
Limonade St-Nicholas
Source La Capitale
Limonade La Savoureuse
Source Neptune

W
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Tous les Femmes du Canada Connaissent

Le BIE d'Inde Préparé

par Benson,

Le plus pur et le meilleur “cornstach” que I'on
puisse se procurer.

Elles savent qu’elles peuvent en faire des des-
serts délicieux et appréciés.

Elles savent quelle saveur et quel piquant il don-
ne aux sauces et aux jus.

Elles savent combien il est indispensable a la
confection du pain et de la patisserie.

Faites-donc savoir a vos clientes que vous avez
ce produit.

Faites-en un étalage sur votre comptoir et sur
VOS rayons. -

Des ventes rapides en seront la conséquence.

+#* [DWARDSBURG STARCH (©

LIMITED
'MONTREAL- CARDINAL ~TORONTO —BRANTFORD —VANCOUVER

e —
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CHASSEURS!

Yous faites une
meilleure chasse en
employant les CAR-
TOUCHES DOMI-
NION, dont la qua-
lité et la précision
ne sont pas surpas-
sés. La vélocité de
 lewrs projectiles est
la plus haute qui
SOif.

Spécifiez la Marque

DOMINION

GARTUUGHES--FABRIQUEES AU GANADA.

Al ‘~

N

MARCHANDS!

Yous gagnez plus
d’argent avec les
CARTOUCHES DO-
MINION qu’avec cel-
les de toute autre
marque. Cest la
ligne que vous de-
vriez tenir a I'ex-
clusion de toute
autre.

Specifiez la Marque

DOMINION

Nous fabriquons et tenons en stock des Cartouches de tous les calibres réguliers,

bien connus, pour Fusils de Chasse, Carabines ou Révolvers.

Ecrivez a la

DOMINION GARTRIDGE CO.

LIMITED

MONTREAL.
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