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iLa présente étud~e de marché a été préparée à 1i intention des entreprises
canadiennes désireuses d'exporter au Mexique. Bien que cette étude traite des
aspects les plus impotants du marché mexicain, elle n'est pas exhaustive. En
.ffet, la stratégie à adopter pour perce-2r ce marché dépendra des circonstances
et des intérêts particuliers des entreprises intéressées.

vous pouvez obtenir une aide suçç>léentaire en adressant une demand¶e au
serice des Affaires ------cile de 'ambass.ade du Canada à Mexico, à
l'adresse suivante : Celle schiller no 529, Col. Polanco, 11580 Mexico, D. F.,
ou encore par téléphtone (au numéro (011-525) 724-7900), par télex (au nmér&o
177-1191 rt«N2ýE) au par télécopieur (au numéro (011-525) 724-7982 pour les
app~els provenant du Canada); sont égalewnt à votre disposition les
spécialistes de la Direction du coeoerce avec lAmérique latine et les
Antilles d'Affaires extérieures et Commerce extérieur Canada, 125, promenade
Sus;sex, ottawa (Ontario) KIA 0G2 (n0 de téléphone : (613), 996-8625; no de
télécopieur : (613) 943-8806).

Min. des AffI2reýs x<3u
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1. 1 8I [

itins excaiesde produits de osmainntcsdéblet
L cous des quatre dernières années, par suite de l'adoption de
de libéralisation du coeoerce qui ont entraîné, en 1988, une
letous les droits d' importation et permis l' importation de rae*2reux

. aorslesmiex potééspar les droits d'imp>ortationi et les
n mtirede permis d'importation. Les importations totales de
t cnsmatonont connu en 1989, 1990 et 1991 deshase

> de 82,1, 44,4 et 10,6 p. 100. la contribuition de ce- produits à
des iprain, qui était de 10,2 p. 100 en 1988, est passée à
en 1L989 et à 16,3 p. 100 en 1990, pais a chiuté à 14,8 p. 100 en

r mexicain est trèsamrcns;bnr nmdMeiisseot
oins jusqui'à la frontière du Mexique et des États-Unis et

. ie lespoutamrcis etestainacé,ce e

uneattrane pur es rodit imorts, 'auantplu qu cuc



la écuéraionécoomiuegraduelle et soutenue, prniaeeten

.*«méioatondu iniveau de vie de la couche la plspauvre de la
-âSe au pormeSolidaridad.

cession ~de 1986, la rcueenede l'aciiéecrmiu
s'estpusii pu une riimanecséuven199vc



3. ÉvzUImnct< Du >mro

mexicain du mobilier de bureau et de maison et des appareils
le totalisait 435,4 millions de dollars en 1988 et il a enregistré
lance de 24 p. 100 en 1989 à la suite de la reprise économique et
-se du revenu disponible entraînée par une baisse du taux
n. En 1990, le marché a connu une nouvelle hausse de 12 p. 100,
ndre 605 millions de dollars, grâce à une recrudescence de
0 au chapitre des importations et à une augmentation de 6 p. 100
'duction locale (voir le tableau 1). En 1991, on estime que la
est accrue de 6 p. 100 pour atteindre 642,2 millions de dollars. On
ý ce que ce marché connaisse un taux de croissance annuel moyen de
ce qui l'amènerait à 741,7 millions de dollars en 1994. On estime
les importations vont croitre à un rythme plus rapide que la
i intérieure et que leur part du marché va passer à 22,3 p. 100 en
s qu'elle se fixait à 8,6 p. 100 en 1988.

AMr.EAn 1
CNSCHM0ION APPAREN15| DE

MEUBLES ET D'APPAREILS D'IlCIATUaME
(en millions de dollars américains)

1988 1989 1990 1991e 1994p

450,2 508,7 539,2 560,8 630,8
37,5 85,8 117,4 131,5 165,6

ions 52,3 54,5 51,6 50,1 54,7

435,4 540,0 605,0 642,2 741,7

Les données sur les importations et les exportations sont publiées
par le Secretaría de Comercio y Famento Industrial (SECDFI); les
données sur la production sont fournies par l'Instituto Nacional



Ie seturl plus iiiportant de ce ma~rché est celui des mulsen métal, où
la dea 'evise surtou~t le mblier de bureau, tel que les clasus e

burauxetleschase, et il ttls 179,2 millions. de dollars; au duim

aricles de lieiqitegetun toa e109,2 miillions, et, enfin, les
appaeil d'claiage oùla onscmtin sétalit à 102,2 millions, <et les

meule enplstiueau ute atéia, qi ttegnntun total de

3.1

soit 117,4 millions de dollars, arsdes hussrsetvsd 2 .10e
de 36,8 p. 100 en 199et en 1990. Pa 19, les iprain otéaue

à 12p. 00.On 'atendà c quelesimprtaion cotinentde croître à un

et elesdevaiet ateidre165,6 illions de dollars en 1994.

3LE> 331,

Dvn-is234,3 888,3 1 095,1
Siègs enrotn, bmbou et. 44,179,51 172,4

Sige cptoné, areenbos 2 428,0 8 807,9~ 10 975ï,9
Aure ièes ade nbos805,8 1 764,1 1 895,8

Siègs cpitcnés care e méal 57,13 23,24 585,3
Autrs sèges care e méal 41,61 07,3 1 422,5

Autrs s-"-- 1 15,83 40,74 338,3

Piècs desiègs 97,2 82,82 321,4

>5



au en bois 782,4 2 615,2 5 492,8
ine en bois 1 477,1 2 891,9 3 949,6
bre en bois 3 980,8 8 596,8 9 056,9
en bois 5 956,0 12 733,8 16 821,8

EN BOIS 12 196,3 26 837,7 35 321,1

tique 1 900,1 3 109,4 4 171,9
riaux divers 1 153,4 1 731,6 2 100,0
MEUBLE! 3 053,5 4 841,0 6 271,9

es 926,4 1 392,2 2 498,2

1988 1989 1990

653,4 902,2 1 178,8
e 60,1 101,1 128,7
ussins 554,4 1 480,8 2 036,1
de literie 533,9 1 581,5 1 047,9

1801,8 4 065,6 4 391,5

SOIR1! D'ÉCLIAUGE

ommutateurs 228,3 328,6 374,9
et autres accessoires 255,9 927,0 664,9

415,2 921,5 1 159,5
u en acier 1 854,8 2 468,3 3 014,7

2 102,0 3 522,8 5 810,5
le bureau, le plancher
t, de bureau et

2 536,8 4 436,8 4 333,5
177,3 744,8 869,0

'éclair. électriques 678,9 2 447,3 4 585,2
électriques 235,7 399,0 457,7

BT 6CC!BSOIR1! 8 484,9 16 196,1 21 269,9
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TABLEU 5
©ŒRRC! DE MEBLS ENTRE LE CMM ET LE MEXIQUE

(en milliers de dollars canadiens)

1988 1989 1990 1991

NMDIR4S AU MEXIQUE

sO 15 0 0
0 16 0 0

-s 407 57 105 1 452
31 18 120 190

I 29 0 0 54
-tique 16 0 0 6
iriaux divers 134 110 0 0
Les 4 0 15 0
terie 10 24 327 441

10 0 2 8
lues 25 41 0 3

666 281 569 2 154

1988 1989 1990 1991

%MDIENES EN PROVEDNCE DU MEXIQUE

ks 0 0 27 41
13 23 43 78

6 268 8 038 6 358 15 652
1l 143 169 661 1 089
i 386 779 690 4 376
itique 8 0 0 0
iriaux divers 24 21 31 46
Les 161 84 82 74



ýs de

tient
les



retenir des relations avec les principaux acheteurs des grands
asins A umurales, soit par des visites régulières ou par
respondance. C'est sans doute la stratégie la plus utile puisque, au
ique, une grande partie des opérations commerciales s'effectue grâce
'établissement de relations. Toutefois, une telle démarche demande
s de tmeps et d'argent.

ca&pagnes de publipostage, qui consistent à envoyer des catalogues
des échantillons de produits aux principaux acheteurs, peuvent aussi
e efficaces, surtout après une première visite et l'étahl isnmnt de
ations personnelles avec les intéressés.

ir un bon représentant ou distributeur sur place qui a établi de
nes relations avec les principaux détaillants et qui suit de près les
nsactions, du moins au début.

onsomateur mexicain ressemble beaucoup à l'américain; pour lui
ire, il faut lui offrir des produits qui se distinguent par leur prix
ntageux, leur nouveauté ou leur qualité. Il y a donc de fortes
nnes que le marché mexicain adopte un produit canadien qui se vend
n aux États-unis.

4exique, il n'existe pas, à proprement parler, de demande
âtisfaite pour un produit de consommation en particulier. De façon
grale, c'est plutôt l'offre qui crée la demande. Il est donc
rtant de choisir les magasins qui convienront le mieux à la vente

l produit donné, en tenant campte du revenu et des goûts des
sammateurs (qui sont similaires à ceux des canadiens au des
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TUAB! 3
EETM'ICI1S DE MEUBLES DU QUE

(en milliers de dollars américains)

1988

mx divers

098,4
818,8
531,8
624,9
847,9
701,7
709,0
332,5

1989

6 061,7
13 502,4
17 099,4

1 519,8
.4 475,9

689,5
11 104,1
54 452,8

les exportations sont publiées par le
nto Industrial (SECDFI) .

1990

6 677,8
11 867,6
14 995,8

1 300,9
5 054,3

593,4
11 114,8
51 604,6

Secretaria de

je ailleurs



ient 90 p. 100



êtres carrés) et les ventes des principaux groupes inscrits à la
Kique.

RfÉGICaN lomRE DE
MAGASINS

Mexico 4
Pays entier 8
Pays entier 37
National 18
Nord-ouest 7
Centre 3
Nord-ouest 12
Golfe 12
Nord-ouest 10
Golfe 8
Sud-est 7
Caraïbes 5
Nord à

SUPERFICIE VENTES
(EN M2) (en milliards de$

63
136
134
21
15
10
29
7

31
16
12
8

12
55

500
000
000
320
700
337
000
900
150
100
200
300
000
042

215
421



loemnt 10enre e nés18 t20.D enmr,7.10srn

11,9 mlirsde dlasen 1988 à 15,4 miliards en1990 et lsa ont conu
un nouvellhse de 8,5 p. 100 en 1991, pou atteindre 16,7 mlirsde

7Sp millard edlase 90 4p 0 e odtinetnsàl

fao suivante porlsane 1990 et 1991:

1990 1991 1990 1991
Nobe Nombre. alu Valeur

Loemns nfaiiax77 100 82 50 5355,9 6 333,3
Luuex2 100 2 500

Moyens27 000 2900
Pou reens mdiqes48 000 82 500

Logeentsmultfamiiaux 67 775 7 0 5, 2,

Moyens 13 200 1 0

Pou reerrs mdiqes53 00 6 0

Moliens ~ 110 000 1500

Ftur~~~ reersmdqe 6 0 7 0

15



1990 1991 1990 1991
Neobre Nnmbr. Valeur Valeur
d'imm. d'lim.

550 110 1 236,8 1 122,7
seuK 28 30
pualité 70 60
mrciaux il 20

21
420

CIHAC de la construcción 1991

par le CIHC et fondée sur les données des recensements révèle
annuelle de logements a augmenté de 3,8 p. 100, soit de 600 000
P. Toutefois, si l'on ne omupte que les logements acceptables,
ogements privés camportant trois pièces ou plus, des uirs, des
>iture adéquate et pourvus d'électricité, d'eau courante, d'une
une cuisine, cette production annuelle ne s'élève qu'à 300 000



:l'aoirun eprsenantsur place Bt devaient être inscrits à la
nisseurs du Secrétariat à la planification et àla budgétisation

Proraac6n y Peueso- SPI>) Depuis juillet 1991, cette



Pour joindre, à partir du Canada, tous les numn! os de téléphone et de
télécopieur figurant dans les pages suivantes (à moins qu'ils ne soient
précédés d'un code régional différent), composer d'abord 011-525; dans tous
les autres cas, camposer 011-52, le code régional et le nunéro.

Nota : Les renseignements relatifs aux entreprises non situées à Mexico n'ont
pas été confirmés.





APPENDuX 18
CEANEERs AND ASBOCIATIONe

ABOCIACION DE FABRICANTES DE IWEBLES DE IJALISCO
JALISCO FtTRNITURE MANUFACTURERS ASSOCIATION
Niftos Héroes 2663
col. Jardines del Bosque
44520 Guadalajara, Jal.
Phone: (36) 22-71-78 21-50-35
Fax: (36) 22-71-03
Contact: Lic. Juan Cervantes

!IATION

564-86-18

Warnholtz

ASSOCIATION



CANAIA SACIONAL DU LA INDU8TRIA DE TPJ*BFORNACION <CANCICTFll)
NATIONAL NANTJFACTURING INDUSTRY CHAoEZR
San Antonio 256
Col. Ampliaci6n Nipol..
03849 México D.F.
Phone: 563-34-00 563-05-11
Fax: 598-94-67
Contact: Lic. Roberto SAnchez de la Vea

Pr.sidente

COUPBDEMI5CON DU CAIMAZA8 BACIONALES Du
CONMIRCO# 8UUVCIO Y~ T URI#KQ <CNAC-EVTR
NATIONAL CONFEERATION 0F CMECASRIE
AND TOUIJRSM CHAMBERS
Balderas 144 piso 4
Col.* Centro
México D.F.06079

709-15-59 709-11.
709-11-52

ict: Lic. Carlos Ulises
Lic. Rolando Cordero,

-19



APPENDUX II:
LIST OP MAJOR SUPIPaoeaxE?

B.A. de C.V.
rrri Buperaaa>
k in.
Rorales

1 399-4011 ext. 3620
2 direct
7-9111
50
L.z L4pez Jiancisidor
a Vicepresident

8.1. de C.V.



)-19 ext. 142
F-84
; Alvarez
b Coupras

B.A. de C.V.

ctor



APPENDZX IZI
LIST OP ]WOI DEPARXENT BTORIES

Y CZIb. 8.>. de C.V.

and 53

rector

C.V.

514-02-31

k Urbina Villareal
Director



EL NUEVO MUNDO XIXTCO 8.A. de C.V.
Venustiano Carranza 72
Col. Centro
06000 México D.F.
Phone: 521-51-80
Fax: 512-63-00
Contact: Jorge Lôpez Vázquez

Purchases

CASA LEY B.A. de C.V.
Carr. Int. al Norte y Calle Deportiva km.1434
80020 Culiacán, Sinaloa
Phone: (67) 15-60-20
Fax: (67) 15-55-91
Contact: Juan Manuel Ley

Director
(there are various purchasing manag

Montes Urales 635-101/102
Col. Lomas de Chapultepec
11000 México D.F.
Phone: 202-0256 202-0447
Fax: 202-0501

ALMACENES 5-10-15 B.A. de C.V.



:ALIFORNI"O B.A. de C.V.
L 1915

-77
-70

2-43-60

uf fo Velarde

8.16. de C.V* <Soriana>

Barques

on the area.

cmmo
Isabel
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APPENDIZ IV:
fLIGETING FIXTuRBE DISTRIBUJTION CuAINu

Mo VINJt B.A. de C.V.

Ics

bu consuinier durables

VPéZQUEz B.A. de C.V.



XADUmA NACIONAL, .A. DE C.V.
Nogalar Sur 315
Col. Futuro Nogalar
66480 Sn. Nicolás de los Garza, N.L.
Phone: (83) 50-55-55 50-44-44
Fax: (83) 50-55-05
Contact: Sr. Rigoberto Guerrero C.

Gerente de Compras

GRUPO K2, s.A. DE C.V.
Av. Central 209
Col. Nva. Industrial V
07700 México D.F.
Phone: 586-50-44
Fax: 586-91-28
Contact: Lic. Georgin

allejo

586-66-61

Guizar

36-15-55

Salinas V.
ipras

Du C.V.

524-54-98



il del Vàzquez
Compras



La CASA DEL Poco 8.1. Du C.V.
Bolivar 69 - B
Col. Centro
06080 México D.F.
Phone: 709-54-63
Fax: 709-94-62
Contact: Srta. Julieta Cerán

Jefe de Compras

LUCES DE XXmICO, B.A. DE C.V.
Rio Grande No. 1 y California
Parque Industrial Rio Grande
88170 Nuevo Laredo, Tamps.
Phone: (871) 272-77 277-12
Fax: (871) 273-03
Contact: R.L. Hamilton

Gerente General

oSRa, B.A. DE C.V.
Alce Blanco 22
Fracc. Industrial Alce Blanco
53370 Naucalpan, Mex.
Phone: 360-03-82 ext. 116
Fax: 360-20-28
Contact: Srta. Gabriela Jurado N.

Encargada de Importaciones

PLUS, 8.1. DE C.V.
Av. Interceptor Poniente 16

, Edo. de Méx.



DOCS
CAl EA953 92H13 FRE
Verut, Caroline
Etude du marche mexicain des
meubles de maison et de bureau
43265504
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