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ASSOCIATION DES MARCHANDS-
DETAILLEURS DU CANADA

Les membres de  la succursale de
Montréal de I'Association  des Mar-
chands-Détailleurs du Canada se sont
réunis, le 6 février, en assemblée ré-
gulidre, sous la présidence de M. J. G.
Watson, au No 88 rue St-Denis,

Aprés P'adoption des minutes de la
derniere séance, le secrétaire du Bu-
reau Provincial, M. J. A. Beaudry, a
annoncé an président et aux membres
présents que les Marchands-Tailleurs,
de Montréal avaient bien voulu, se
joindre & I'Association et a présenté
les trois déléouds de la nouvelle
ciété affilice: MM. Dubreuil, prési-
dent; Moretti, ler vice-président et
Soucy, 2eme viceprésident,

M. J. G, Watson s'est fait linter-
préte de fous en souhaitant aux nou-
veaux confréres la plus sincére bien-
venue.

Des membres se plaignent du com-
merce que font certaines communautiés
religien surtout a P'époque de la
premiére communion, et une déléga-
tion est nommdée pour se rendre auprds
de Mgr Bruchési, lui exposer les griefs
des marchands contre les communau-
tés et le prier d'intervenir.

("est avee plaisir que 1'Association
a pris connaissance du bill important,
que M. Godfroy Langlois, député de la
division St-Louis, va présenter tout
prochainement & la Tégislature de
Québee an rujet “des Droits des Mu-
nicipalités. ”

Le principe méme du bill: “les cor-
porations municipales gont propriétai-
reg de leurs rues; on ne peut s'en ser-
vir qu'avee leur consentement ou aprés
expropriation ¥ est reconnu absolu-
ment juste.

MM. J. 0. Gareau, président du Bu-
reau Provincial de I’Association; J, A.
Beaudry, seerétaire dn méme bureau,
M. Jean Lamoureux, W. 1. Boivin et
autres ont fait voir aux membres pré-

sents P'utilité d'une telle réforme. Les
orateurs ont démontré que le titre de
propriétaires de leurs rues appartient
incontestablement et dans tous ses
droits et priviliges aux municipalités
ef, quien accordant & une compagnic
particuliere le droit de se servir de
ces rues, i la gurface, en dessus ou en
dessous, sans leur consentement formel
et sans employer le moyen de Pexpro
priation, la lgislature de Quihee, dans
le passé, a commis une injustice et vio-
16 un des principes les plus sains du
droit civil canadien.®

Tous les membres présents se sonl
déclarée en faveur du bill et passent
une résolution en conséquence,

Le secrétaire est anforisé & envoyer
une copie de cette résolution & hon.
M. L. Gouin,

LE REMANIEMENT DU TARIF

La “Gazette du Canada” donne avis de
¢ convocation du Parlement du Canada,
le & mars prochain, pour — selon le
gage officiel, “I'expédition des affair

Pendant cette session, le gros morcean
sera, sans doute, le remaniement du ta
rif de donane, ce sera un événement si,
toutefois les ministres-enquéteurs ont 12
temps d'lel la date de convocation d»
coordonner tous les éléments de 'enqué
te A laquelle ils viennent de procéder ;
dans le cas contraire, il n'y aurait guére
que quelques modifications de détail en
attendant une autre session.

Toutefois, les probabilités sont pou
une étude longue et laborieuse du tarif
rous souhaitons, en effet, que la discus
slon soit en cette matidre poussée aussl
loin que possible, afin qu'une fois le ta
il établi, il ne soit pas besoin de le mo-
difier de longtemps. Un tarif qui appro-
cherait de la perfection serait un tarif
stable, et la stabilité du tarif est ce que
veulent généralement commercants et in
dustriels,

C'est peut-étre le seul point sur lequel
industriels et commercants sont entid-

rement d'accord. Car, sl d'un coté, les in
dustriels réclament  un taril protecten:
qui leur permette de développer lear pro-
duction et de s'emparer du marché na-
tional, les commer¢ants, d'un autre cb
te, pencheraient peut-éire plutot vers un
turif de revenn pur et simple.

Poru notre part, noug estimons que

lindustrie doit pouvoir compter sur un
tarif suffisamment protecteur pour s'tm
planter solidement sur notre sol et con
conrir avee lagriculture & fairve la gloive
¢ la richesse du pays,

Nous avons confiance que les intéréts
de Uindustrie ne seront pas saerifié:
car ce serait en méme temps sacrifier le
intérd
teurs qui  ne peunvent

s des commercants et des agrienl-
prospérer  que
s’1ls ont des consommateurs pour les pro-

duits qu'ils vendent ou qu'ils erédent,
Avee des industries suffisamment pro-
tégles c'est, pour les ouvriers, du travail,
du travail bien rétribué; antrement c'est
o misére qui leur enldve ulté d'a
chat, misére qui se fait sentir chez le
commercant et chez le eultivateur pa

une diminution dans la consommation,

LES CANADIENS DE LANGUE FRAN-
CAISE AU BOARD OF TRADE
DE MONTREAL.

Nouns donnons d'autre part le résultat
des élections des officiers, des Consell-
lers et des Arbitres du Board of Trade
de Montréal pour l'exercice courant.

On nous fait remarquer qu'en 1906,
comme en 1905, tous les officiers, tons
les conselllers moins un et tous les arbi-
tres sans exception sont d'origine an-
glaise et que I'élément frangais n'est re-
présenté que par un seul de ses mem-
bres, M. L. .E. Geoffrion, élu conseiller,

Nous avons nous-mémes constaté ce
fait la semaine dernidre en félicitant
M. Geoffrion de son élection, sans ce-
pendant ajouter aucun commentaire,

Or, on vient nous dire: “Les Canadiens
d'origine francaise ne sont pa présen-
tés au Consgeil du Board of Trade, com-
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me ils devralent I'étre, ¢'est-i-dire pro-
portionnellement & leur nombre.”

1l ne faudrait pourtant pas s'imaginer
que nos compatriotes aient, en vertu da
nombre, droit A une forte représenta
tion au sein du Bureau.

Ils sont, blen comptés, H0, sur les 958
membres qui composent le Board of
Trade; c'estd-dire dans la porportion de
913 pour cent environ.

Le Consell se compose, ¥ compris les
officlers, de 16 membres; si on admet
la représentation ]lrnlmrllnnuvlIn~. les
membres de langue francaise auralent
droit & un représentant et demi, pas da-
vantage. Ils en ont un.

Par contre, ils n'en ont pas dans le
Bureau d'arbitrage qui se compose de 12
membres, alors qu'en raison de leur
nombre, nos compatriotes devraient
compter un représentant dans ce Bu-
reau, Franchement, nous ne voyons pas
pourquol, question de représentation
proportionnelle mise de cOté, les mem-
bres d'origine francaise ne geralent pas
appelés comme les membres d'origine
anglaise & falre partie du Bureau d'arbi-
trage. Nous voyons méme, dans Ia liste
gue nous publions plus  bas, des noms
de commercants qui seraient bien dignes
de remplir les plus hautes fonctions que
le Board of Trade réserve A ses mem-
bres les plus distingués. Nous ne les
citerons pas, nos lecteurs savent eux-
mémes quels sont ceux qui, par la 8
tuation qu'ils se sont créée, seralent di-
gnes et aptes de remplir les plus hauts
emplois de la grande institution qu'est
lc Board of Trade de Montréal.

Nous ne prétendons pas et ne pouvons
pas prétendre que les membres d'origine
francaise doivent s'attendre A des tours
de faveur de la part de leurs colldgnes
de langue anglaise, mais nous ne pouvons
nous empécher de remarquer que 1a part
qui leur est faite est bien maigre.

Voici 1a liste des membres de langue
francalse au Board of Trade:

I. G. Beaublen, H. Beaugrand, E. B
Belcourt, Achille Bergevin, Tuncréde
Bienvenu, J. C. Bisaillon, L. Brault, D.
C. Brosseau, J. B. N. Chabot, Chas. Cha-
put, C. A. Chouillon, Philip DeGruchy,
C. E. Delorme, Gustave Delorme, L. 0.
Demers, E. Desbarats, F. B. Drouin, G.
N. Ducharme, Jos. Duchesneau, Ovide
Dufresne, Jr., J. N. Dupuis, G. Fauteux,
L. J. Forget, R. Forget, J. M. Fortier, A.
E. Gagnon, N. T. Gagnon, Emile Gali-
bert, N. Gendreau, L. E. Geoffrion, G A
Qiroux, Jos. Godbout, Jr., J. 0. Gravel,
Hy. Hamilton, Albert Hébert, Chs. P,
Hébert, L. H. Hébert, Z Hé
bert, Albert Hudon, Henri  Jonas,
Geo. H. Labbé, Col. A. E. Label-
le, Hospice Labelle, J. H. C. Labelle, Ar-
mand Lalonde, Jos, T. Lalonde, “La Pa-
trie,” Hormisdas Laporte, “La Presse,” F.
C. Larividre, D. Laviolette, J. P. Lebel,
Théo, Lefebvre, O, Léger, E. H. Lemay,
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A. P. Lespérance, C. H. Letourneux, E.
D. Marceau, Jos. T. Marchand, C. Ma-
viottl, Wilfrid Marsan, G. R, Martin, D.
Masson, Euclide Mathieu, Alex, Michaud,
@G. N. Moncel, A. O. Morin, Alex. Orsa-

‘Ii, L. B. N. Pratte, M. J. A. Prendergast,

Hector Prévost, Joseph Quintal, Joseph
Fd. Quintal, Alphonse Racine, J. A. Ro-
bitaille, Hon, J. D. Rolland, A. V. Roy,
5. Sinclair Sharing, B. F. Steben, L. N.
St-Arnaud, Bug. Tarte, J. I. Tarte, H L
Tellier, Tancréde D. Terroux, N. Té
treault, Jr,, Hon. A. A. Thibodeau, Eusd-
be Tougas, J. A Vaillancourt, J. M. Wil-
gon, L. A. Wilson.
——
LA GUERRE A L'USURE

Un técent proces a de nouveau attirs
I'attention publique sur 1a nécessité d'ar
réter les progrés de I'usure. Actuelle
ment les tribunaux se trouvent absolu
ment désarmés pour protéger les vieti-
mes des IIR\II“I‘I'N; nous en avons pour
preuve le procés intenté aux personnes
impliquées dans l'affaire de la Canadian
Finance Co. Ce n'est pas pour faits d'n
sure que les poursuites ont pu étre in-
tentées, mals pour obtention d'argent
sous de faux prétextes, pour faux télé
grammes, etc..... Quand un préteur exige
de son emprunteur un taux usuraire, s
“evé soitdl, 11 ne peut #tre poursuivi uti-
lement en vertu des lois en vigneur.

A différentes reprises on a tenté au
Parlement d'obtenir une lol fixant un
taux d'intérét maximum pour les préts
et avances d'argent, et les diverses ten-
tatives faites en ce sens ont échoué.

On a dit ,non sans raison, que l'inté-
rét A payer par I'emprunteur devait étr»
fixé par le préteur & un taux qui pouvait
varier suivant les risques du prét; que
s un taux d'intérét maximum était éta-
Pli par la lol, ce taux maximum pourrait
atre exigé par le préteur dans certains
cas ol les risques ne comporteralent pas
1e dit taux, c'estd-dire que le préteur
serait enclin & faire du taux maximum
un tawx minimum chaque fois qu'il en au
rait 'occasion; on a dit encore que, ne
pouvant trouver a4 emprunter au taug
ruinimum fixé par la loi, bien des gens
g¢ trouveralent dans V'impossibilité  de
sortlr d'une mauvaise situation passagd-
1¢ et devralent perdre le peu qu'elles
possdédent pour n'avoir pu emprunter &
un taux qu elles auraient consenti volon-
tiers & payer.

Ceux qui empruntent & des taux usu-
1aires sont évidemment des gens qui n'of-
frent pas de garanties suffisantes pour
obtenir de l'argent aux conditions dn
marché auprés des banques et des capi-
{alistes, et malheureusement ils sont for-
cés de s'adresser A une classe spéciale
de préteurs qui généralement abusent
de la situation des malheureux emprun-
teurs .

Est-ce & dire qu'il faille laisser les cho

ses en I'état actuel et abandonner i leur
triste sort les victimes des usuriers? La
loi ne peut-elle rien pour eux, ne vou-
dira-telle pas les protéger?

On a proposé, et nous nous ralllons en-
tibrement A cette idée, que, pour remé-
dier au mal de l'usure, on étende le pou-
voir discrétionnaire des juges de manid-
re qu'ils puissent, dans les cas ol le
taux @'intérét réclamé par le préteur est
hors de proportion avec les risques qu'il
court, le ramener & un taux plus équita-
be et, au besoin, accorder au débiteur
pris dans les serres d'un usurier une pro-
longation de temps pour le palement de
sa dette.

PENSEES JOURNALIERES

Vous avez une place dans le monde;
trouvez-la.

L'industrie est la clef du succes.

Le public méprise un imitateur.

Ne vous écartez pas du chemin que
vous vous &tes tracé, Le succeds dépend
d'un effort continu sulvant une ligne
fixe.

Concentrez toutes vos forces en un
geul effort puissant; employez-les & un
but qui en vaille la peine.

Que l'achdvement soit la caractéristi
que de tout ce que vous faites. Nlnya
pas d'autre moyen de réussir.

La faculté de plaire est un atout for-

idable, précleux n 1 t en af
faires, mals aussi dans toutes les fonc:
tions de la vie.

1l est plus facile de couper un cuir
mou qu'une écaille dure, doucissez le
tempérament d’autrui par vos manidres
sociables.

Les conditions devraient &tre étudiées
de manidre & faire réfléchir — les pen-
stes dirigent le monde.

Pour connaitre les hommes, étudiez
les. L'homme est le vral sujet d'études
de la race humaine.

L'homme occupé A construire n'a pas
le temps de se détourner de son ouvra
ge.

Rien ne vaut le temps présent pour
commencer quelque chose.

Prenez le temps de réfléchir, de dispo-
ser vos plans et agissez.

Une seule expérience vaut plus que dix
théories.

Plongez et laissez les vagues passér
par-dessus vOus.

Le bateau construit pour porter Ja car

galson d'un autre peut sombrer sous le
votre.

Quand vous avez un couple comme
clients, adressez-vous toujours & la fem-
me. L’homme neut ne pas étre satisfait
par les prix ou par toute autre chose.
Mais si vous gagnez la femme a votre
cause, elle viendra bientst 3 bout de
I'nomme.
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DIX REGLES CONDUISANT UN EM-
PLOYE AU SUCCES

1. Prenez autant d'intérd
de votre patron qu'd vos propres affai
res.

2. N'espérez pas tout obtenir sans rien
donner. Faites un peu plus de travail
que celul qui vous est demandé.

3. Soyez vif. Montrez A votre t
un intérét qui prime le désir de rester
une demi-heure de plus au lit le matin,
YVous ne pouvez pas étre en returd d'une
demi-heure chague matin, et donner 1'i
dée & votre patron que vous étes plein
d'activité ou que vous prenez de U'intérét
& votre travail,

- 4, raites bien votre tr il aujour-
¢'hul, vous n'aurez pas & en recommen-
cer une partie demain.

5. Soyez plein d'entrain et de bonne
volonté, 11 n'est pas agréable pour un pa-
tron ou un client de rencontrer un alr
maussade. Rappelez-vous que votre foree
d'attraction auprés de la clientdle est une
partie de votre capital. Le contrair
ra’ votre perte. Soyez courtois. Ne faites
pas supporter & ceux qui vous entourent
vos propres ennuis et votre mauvaise hu
meur, Ce serait de mauvaise politique,

6. Soyez comsciencieux. Ne vous inté
ressez pas trop aux parties de balle, aux
théatres, aux parties de plaisir, ete,, vous
pourriez vous apercevoir
1este pas beaucoup de temps & consacrey

aux affaires

qu'il ne vous

TISSUS ET NOUVEAUTES

A votre travail, N'ayez pas trop souvent
de dsces dans votre famille. Quelquefois
les funérailles deviennent chose mono
tone pour un patron pendant la saison
du base-ball on les aprés-midi ot les thé
atres donnent des matinées

7. Ne faites pas deux fois la méme er
reur

8. Ne laissez pas votre esprit battre
lo campagne, si vous voulez gagner une
angmentation de salaire, au jour de la
paye

9. Ne négligez pas votre travail, en
wt continuellement & la question

monétaire. Faites un bon travail pour
l argent que vous recevez, et vous étes
sir de réussi

10. Mettez-vous & la place de votre pa
tion et représentez-vous le genre d'em
ployé que vous voudriez avoir pour re
tiver le maximum de vos affaires, Puis
essayez d'étre cet employé

La route pour arriver an succés n'est
s elle vaut la

actle, ni courte; my

pas

peine qu'on en parcoure les étapes,

DIX REGLES A OBSERVER PAR UN
PATRON ENVERS SES EMPLOYES

1. Donnez toujours le bhon exemple

2. Ne dites pas de mensonges & vos

employés si vous voulez quils vons di
sent la vérité

3. Commandez le respeet de vos em

ployés par Uintégrité de vos méthodes
G'affaires,

4. Ayez confiance aux capacités de vos
employés jusqu'a ce que ceux-cl se mon-
trent indignes de cette conflance.

ki sire convenable pour le

©Z un sa
travail accompll, Un homme qui travail-
le & bon marché représente un pau-

vre placement,

6, Traltez vos inférieurs avee respect,
ot ils vous rendront la pareille.

7. Ne gaspillez pas vos forces & jurer
et & tempéter autour du bureau. La mé-
me quantité d'énergie dépensée & I'amé-
lioration de vos affaires, vous enrichira.
Les jurons n'ont jamais falt vendre un
dollar de marchandises, ni amélioré le
travail d'un employé,

8. Soyez poli et indulgent envers tous
, 81 vous voulez qu'ils solent
polis envers vos clients,

9. Ne eritiquez pas continuellement.
Quelques paroles encourageantes auront
souvent plus d'effet que la eritique. Fal-
tes savoir que lorsque vous réprimandez,
c'est A juste titre. réprimandez pas
continnellement un employé pour la mé-
me erreur. Déb ssez-vous en, si une
seule réprimande ne suffit pas. Un cer-
tain nombre d'employés médiocres, pa-
resseux entrave la marche des affaires.

10. Soyez juste et honnéte A Vintérienr
du bureau ainsi qu'd l'extérieur, et vous
chtiendrez le sueccds qui couronne le tra
vall bien fait

vos employé

s de Chapeaux Importés, en vue de I'Ouverture des Modes du Printemps 1906, par la maison Debenham’s
[Canada] Ltd de Montréal.
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Gants et Mitaines

E
J.A. P== E

Au deld de 2000 styles différents formant 1’assortiment le plus considérable qui ait jamais été mis sur le
marché Canadien ; ces produits sont renommés pour la qualité et le fini, aussi bien que pour la coupe qui
est parfaite.

Les gants légers J. A, P. pour le Printemps sont fabriqués dans tous les styles et dans
tous les cuirs appropriés & la saison. Si nos voyageurs ne vous out pas encore visités, attendezeles ou or-
donnez par malle, vos commandes recevront notre attention toute particuliére.

Remarque a noter au sujet de nos cuirs.
L . Ces cuirs ayant été achetés avant la hausse, nous mainte-
' “. nons nos prix de I'année dernidre, permettant ainsi 3 nos
clients de bénéficier de l'avantage que nous avons eu
al d’acheter avant la hausse,
<11l Voyez nos échantillons et nos cotations avant de placer
R vos commandes.

T
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SEE% | 7 ARTHUR PAQUET - Qudbe E

ok 4 W‘-« S

Succursales a Winnipeg, Toronto, Ottaws, Montréal.
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CHANGEMENT DE NOM

OUS nous sommes apergus que le nom ““THE MERCHANTS' DYEING AND FINISHING CO.'' a souvent été
cause d’un malentendu, anssi bien ici qu'a létranger, au sujet de la nature réelle de nos départements spéciaux. Par
conséquent, agissant d'aprés un Ordre en Conseil, signé par Son Honneur le Lieutenant-Gouverneur d'Ontario, en

date du 10 janvier 1906, nous avons le plaisir de vous informer qu'a partiv du ler février 1900, les affaires seront faites

sous le nom de

BURTON, SPENCE & CO0.,wwre

Le changement ne concerne que le nom et n'impligue ancune modification du capital, de la responsabilité ou du per
sonnel de la firme.  L'actif et le passif resteront exactement les mémes que par le passé.
Nous continuerons & spécialiser les départements suivants

Etoffes & Robes de toutes les catégories, Soieries, Lainages, Worsteds, Mélanges, eto. Tissus Lavables, Léphyrs, Me dos, eto.
Bonneter!s, Cants, Sous-Vétements (dans le méme genre de Boites Rouges que nous avons inauguré dans ce département en 1879.)
Dentelles, Broderies, Mouchoirs, Carnitures, Boutons, et tous Articles de Tablette nécessaires pour Jupes, Blouses, ou Costumes.

Les Actionnaires prenant une part active aux affaires sont maintenant:
P. H. Burtox R. W, Spi ALFRED RURTON Enaar 8. Burron F.R ENCE Javgs A. CHERRY
Davio H. Ginson Joux K W, F. Canpnrin Jonx H. Mimums Wirnis Navionr

La TEINTURERIE continuera. comme auparavant, & étresousune direction séparée, M Richardson
n'a d'intéréts que dans la Teinturerie. Tout travail pour lext ur est absolument indépendant et i part des
affaires du magasin : toutes marchandises ou communications pour la Teinturerie devront étre adressées A The M. D, &
F. Co., Liberty Street, Toron + Ia Teinturerie sera toujours sous le nom de THE MERCHANTS' DYEING
AND FINISHING CO., BURTON E & CO., Propriétaires,

Le Mplr’emonl des Jupu Blouses et Costumes, s distinguera par la Marque de Commerce “Triumph Garments”
- 1 ! sur chaque article. Clest un département. qui progresse, et nous

croyons que nos facilités & no - orocurer Etoffes et Nuances, notre attention sériense dirigée sur les styles les plus nou-
veaux & mesure qu'ils sont produits, et la satisfaction donnde par la coupe et 'ajustage de nos marchandises, nous justifient
d'attirer spécialement I'attention sur ce département progressant et important.

Nous cherchons & augmenter notre commerce en géncral et nous ferons de notre mieux pour obtenir, mériter et con-

server les affaires,
Vos dévouds, BURTON, SPENCE & CO., LIMITED.
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COMMENT ATTIRER LA CLIENTELE

Dans les bureaux d'un homme vendant
l'assortiment mnécessaire pour monter
un magasin & des marchands entrant en
affaires, il y a un tiroir remph de car
tes portant en caractdres bien lisibles
Pinscription suivante: “Faites que l'ac-
tivité paraisse régner dans votre maga-
&in "

Cette maxime s'applique spécialement
au marchand de détall. La foule suit la
foule. Le médecin, le dentiste, I'avocat,
ou le commercant qui paraissent avolr
une clientdle soutenue sont ceux qui re-
cueillent la clientdle éparse, qui devient
A Yoocasion clientdle habituelle. 11 peut
@e faire que les apparences seules au
début conduisent le public A croire qu'un
marchand fait de bonnes affaires,

1l peut se faire que le marchand se
demande oi 1 prendra l'argent néces-
salre pour payer son loyer du mois sui-
vant, et sl le succds es: toujours si dif-
ficile & attelndre pour le débutant; mals
tout cela n'est d'aucune conséquence.
Le public qui doit ou ne doit pas faire
votre clientdle ne connait pas la condi-
tlon de vos affaires. 11 ue peut en
juger que par les apnurences extérieu-
mes, et c'est ce qu'il fait, dit “Boot and
Bhoe Recorder.”

81 le marchand semble prospére, c'est
un bon signe, Le public n'aime pas étre
gervi par un homme qui semble avoir
besoin du prix de ses ventes pour s'a-
cheter un nouveau costume, ou qui n'est
pas d'une scrupulense propreté Il est
aboslument essentiel pour le marchand
que ses clients alent une confiance en-
tidre en lui, pour qu'il puisse se gagner
leur estime et conserver leur clientdle.
Pour gagner la confiance de quelgu'um,
1L est nécessalre que vous ayez l'assu-
rance d'une individualité produite par
un aspect affairé et une apparence gé.
nérale prospére.

Aprés l'apparence de I'homme luimé.-
me vient la question de celle du maga-
#n. La valeur pour un marchand dun
magasin propre a4 'aspect brillant est
sl universellement recohnue que ce su-
jet se passe de commentaires; mals il
est une chose que le marchand peut fai-
re avec profit. Il peut metire dans son
pupitre une carte portant les mots :
“Ayez toujours l'air actif,” et suivre cet
avis & la lettre.

Le marchand, assis dans un magasin,
les pleds sur le bord du comptoir, at-
tendant que ses clients viennent a lui,
n'est pes celui qui inspirera confiance
2 un acheteur. Ta vue d'un homme in-
occupé eréé immédiatement une mauvai-
se impression dans l'esprit du visiteur,
Celui-ci pense naturellement qu'il est in-

P t ou qu'il dea qualités
mécessaires pour attirer et refenir o
clientdle. Mais s'il “parait occupé,” le
wisiteur a tout de suite I'impression qu'il
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peut se fier & fui et il Jul accorde sa
clientdle.

Comment un homme peut se tenir oc-
cupé et faire que l'activité paraisse ré.
gner dans son magasin c'est une ques-
tion qui se présente naturellement,
Tout homme devrait pouvolr trouver
un plan pour douner le change A sa
clientdle, si cela est nécessaire, ce qui
n'est pas. Mais si le marchand est hom-
me de ressources, I'homme pour qui le
succds est possible, il possdéde le génie
nécessaire pour faire croire d'uue ma-
niére ou d'une autre & ceux qui fran
chigsent le seuil de son magisin, que
I'activité y régne, Cela pourra suffire;
en outre le marchand pourra répartir
judicieusement sru une grande largeur
le trgvail & faire, de manidre & attirer
la clientdle a4 son magasin,

OU VONT VOS PROFITS ?

Les marchands ont maintenant term
né leur inventaire; le calme des affaires
A cette époque de l'année, leur laisse des
woments de réflexion, ils peuvent done
réfléchir a4 la situation que l'inventaire
leur met sous les yeux et nous les invi
1ons a le faire.

Lesrésultats de l'année écoulée ont
¢1é pour beaucoup trdés satisfaisants, A
la campagne surtout, Grice aux hauts
prix obtenus pour les produits de l'indug
trie laitidre et aux bonnes récoltes qui
se sont vendues d'une maniére trés satis
faisante, les cultivateurs ont acheté sans
lésiner,

Avec l'augmentation des ventes, les
profits ont di  également augmenter
(Uest du moins ce qui devrait étre, est-
c¢ bien 14 ce que démontre l'inventaire?
Examinez votre inventaire & téte repo-
sée, comparez vos ventes et vos hénefi
ces de l'an dernier avee ceux des an-
nées précédentes et voyez sl oni ou non
vos profits ont été en rapport avee vos
ventes,

Nous voulons parler iei des profits
nets, de ceux qui restent aprés toutes
dépenses payées; ce sont les seuls qui
comptent. Un marchand peut faire un
chiffre relativement élevé de bénéfices
bruts, mais &'l augmente en méme
temps ses dépenses de maison, sen train
d'existence, sous prétexte que ses affai
ves vont bien et que son chiffre de ven
tes accuse une augmentation constante,
ses profits réels peuvent alors étre
moins grands aue ceux qu'il réalisait
quand i1 faisait moins d'affaires,

Le travers d'un grand nombre de mar-
chands est de dépenser leurs profits d'u-
ne manidre improductive, dans un luxe
inutile, quang fi n'est pas nuisible. 11 en
est qui gaspillent littéralement les pro-
fits qu'ils devraient économiser et pren-
vent des habitudes de dépenser qu'ils ne
sont pas toujours certains de pouvoir sa-
tisfaire par la suite.

Vienne une mauvaise année, comment

s'en tirera le marchand gui aura dépen

la totalité on la plus grande partie des
profits qu'il aurait dd mettre de coté sil
avait 6té prudent et prévoyant?

Consultez donc votre inventaire, exa-
minez vos livres, voyez les dépenses que
vous avez faltes inutilement et prenezla
résolution de ne plus les répéter a 1a
venir,

Notez que la proportion de vos frals
pénéraux & votre chiffre d'affaives doit
diminuer par une augmentation du enit
ire d'affaires, 81 vous faites un chifive
daffaires de $20,000 et qu'il vous en col-
te 10 p. ¢. en frais généraux, soit $2,000,
il ne devra pas vous en cofter 4,000

pour fwire un chiffre d'affaires de $40,
GO0 ne sera donc pas nécessaire de
do ¢ votre personnel, le montant da
\L loyer, vos frais d'éclairage, d2

iffage, ete...

lutot que de dépenser vos profits inu-

jement, employezles 4 augmenter vo-
tre chiffre d'affaires et les profits que
vous aurez ainsi employés vous rappor-
teront au centuple.

Od vont vo: profits, & quoi les em-
1 loyez-vous?

LA RENTREE DES CREDITS

1l y a quelque temps, on g'en sou-
vient, une crise sest fait sentir A
Montréal dans le commerce de détail
de I'épicerie. Cette crise i laquelle
Pexistence des timbres de commerce
n'a pas été étrangére était due aussi
en grande partie a la négligence des
épiciers qui laissaient <amonceler les
crédits dans leurs livres.

Le résultat de cette négligence a été,
comme on devait &'y attendre, que les
maisons de gros on restreint les cré-
dits et se sont montrées plus sévéres
sous le rapvort des échéances.

Griice i ces mesures la crise n’a pas
¢é de trop longue durée et gest fer-
minée sans trop d’accrocs.

Du jour ot {c‘-s épiciers de détail se
sont yus dans Pobligation de faire pa-
ver leurs clients ou de se passer de
marchandises, ils se sont mis résolu-
ment & Pocuyre et ont fait payer leurs
Aébiteurs. (était la seule chose qui
pouvait les sauver. ' ’

Beaucoup dépiciers de détail ont dé-
claré & leurs fournisseurs que, sans les
mesures un peu sévéres prises i leur
¢gard, ils g'en allaient droit & la rui-
ne. Au lien de se plaindre de cette
séyérité, ils n'ont eu que des pnroles
de remerciements A adreszer aux com-
mercants de gros qui les avaient ainsi
ramenés & leur devoir envers eux-
mémes.

Nous sommes cerlains que ces épi-
ciers n’oublieront pas P’épreuve par la-
quelle ils ont passé et que jamais dans
Pavenir ils ne négligeront la collection
de leurs comptes.
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§5~ Visitant Montréal pour s’assurer des Nou-
veautés en Garnitures pour Chapeaux, Soieries,
Velours, Ornements, Chiffons, Tissus pour Voi-
lettes et Fournitures pour Modes, seront les bien
venues a notre magasin, ou nous tenons une
ligne compléte de ces marchandises.
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Ryle, Cheesbrough & Co.

03, rue St-Pierre, ontreal, Que.
+ tadaadaid it il bl Ll L
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CHALEYER & ORKIN

214 RUE NOTRE-DAME, OUEST

MONTREAL

Ont fe plaisir d'annoncer leur

€xposition de Modes du Printemps

Chapeaux Modeles de Paris, Hautes Nouveautés

LUNDI, MARDI ET MERCREDI
LES 5, 6 ET 7 MARS 1906.
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Cest dailleurs ce que devraient fai-
re tous les marchands sang exception,
aussi bien A la campagne qui la ville,
Un bon commercant sait, ou doit sa-
voir limiter les erédits i chacun de ses
clients tant pour le
la durde.

montant que pour

D. McCall Co Ltd.

Chapeau Modéle du Printemps 1906 de la
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Quand le montant est atteint, il doit
fermer le erédit et quand Péchéance
est arrivée, il doit exiger le paiement.
Agir autrement c’est agir sans discer-
nement, ¢'est commettre une impru-
au-devant des risques.
aison des affaires est une

dence et cour
La morte-g

époque qui donne an commergant assez
de loisirs pour qu'il puisse s'occuper
avee profit de faire payer les débiteurs
récaleitranis ou
donc

retardata Faites
rentrer les crédits sans vetard.

Chapeau Modéle du Printemps 1906 de 1a

D. McCall Co Ltd.

<y

Chapeau Modéle du Printemps 1906 de la
D. McCall Co. Ltd.

Chapeau Modéle du P.rln!empl 1906 de la
D. McCall Co. Ltd.
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ORDRES DE RASSORIIM[NI

Nous Pouvons Fournir a

VoS BESOINS IMMEDIATS PROMPTEMENT
ET D'UNE MANIERE SATISFAISANTE. . .

I’ouverture du mois de Février nous
trouve exceptionnellement bien préparés
pour exécuter tous vos ordres, qu’ils soient
donnés & nos Voyageurs ou envoyés direc-
tement & nous par la malle.

Non-seulement nous pouvons exécuter
tous les ordres de rassortiment pour be-
soins immédiats, mais nous pouvons vous
donner des valeurs attrayantes dans TOU-
TES LES LIGNES de MARCHANDISES
pour le PRINTEMPS, et NOUS POU-
VONS EXPEDIER SANS DELAI

GREENSHIELDS LIMITED

MONTREAL
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UN MOT AUX COMMIS DE MAGASINS

11 me vient & Pesprit certaines cho-
ses qui seront utiles, je pense, & ceux
qui lisent et réfléchissent.

Un premier fait & remarquer, (et je
crois que c'est la premiére chose que le
client remarque), c’est la condition du
stock, tel qu'on le voit en entrant dans
le magasin. Si le stock est couvert de
poussiére, ¢t en désordre, il nest pas
trés attrayant pour 'acheteur, La pro.
preté est une des premiéres qualités, et
je crois qu'un marchand vendra 20 p.
¢. de plus de marchandises, s'il tient
gon stock en bon ordre, d'une propre-
té scrupuleuse. Un stock mal tenu per-
dra de sa valeur trés rapidement.

Neattendez jamais qu'on vous dise ce
quil faut faire. L'homme & qui il
faut rappeler constamment son devoir,
est toujours au bas de l'échelle et y
restera certainement, 8'il ne change pas
sa manicre de faire,

Ne faites pas votre travail médiocre-
ment. Tout ce qui est digne d’étre fait,
est digne aussi d'étre bien fait. Soyez
un travailleur, et non pas un pares-
seux. N'employez pas une heure pour
faire une tiche qui ne demande que
dix minutes de travail; n’hésitez ja-
mais & montrer des marchandises, sous
prétexte que vous pensez que votre
client n'est pas prét & les acheter .8i
vous étes trop paresseux pour descen-
dre des marchandises de leurs rayons et
les remettre ensuite & leur place, écar-
tez=vous et appelez i votre place un
vendeur actif. 1’homme qui a peur de
travailler n’a pas besoin de pemser au
guccés, Un homme ne s'éléve jamais
au-dessus de ses aspirations. Ayez un
but élevé. Ne vous imaginez pas que
vorte patron soit obligé de se retirer
des affaires, si vous vous séparez de la
maison, mais rendez-vous si utile qu’il
évaluera vos services d'aprés Deffica-
cité de votre travail,

Par-dessus tout, soyez honnéte. So-
vez honnéte. ambitieux, discret, persé-
vérant, vigilant, poli et d'un bon ca-
ractére; resardez toujours les choses
gous leur cbté brillant, Si tout ne va
pas comme vous le voudriez, ne mani-
festez pas votre mécontentement par
une figure longue, en vous plaignant et
en cherchant & vous faire plaindre.
Mettez votre épaule & la roue et tenez-
vous-v jusqu’a ce qu'un mouvement se
produise. Ne vous laissez pas fagonner
par V'opinion publique, mais fagonnez-
vous vous-méme, Soyez quelqu'un! So-
yez actif et restez actif! Si vous ne
trouvez pas votre chemin, faites-vous-
en unlll...

L'argent consacré & la publicité, lors
qu'il est judicieusement dépensé, constl-
tue un placement et non pas une dé-
wense.
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L'INSTRUCTION COMMERCIALE
Le commerce n'est pas un jeu de ha

sard; il estrégi par des lois aussi rigi-
des et aussi bien définies que celles qui

controlent les phénoménes de la nature,
En vieillissant, 'homme d'affaires sans
culture intellectuelle se familiarise avec
ces lois, de méme qu'avant que l'agricul
ture n'ait été basée sur des principes
scientifiques, le fermier non instruit ac
quérait peu & peu une connaissance em-
pirique de la valeur des produits chimi-
oues fertilisants.

C'est affaire & la science de réunir en
un systéme bien ordonné les connaissan-
ces que les hommes ont acquises dans le
pasé, par une expérience lente, pénible
et codteuse; c'est affaire aux écoles de
placer’ ble de ces

mals en cherchant & l'atteindre, ils ap-
prennent & connaitre le plaisir quil y a
a penser, et ils commencent & almer la
vérité pour elle-méme, ce qui est le com-
mencement de la culture intellectuelle.

_

_AU SUJET DE LA CONCURRENCE.

On discute, en ce moment, en Angle
terre, la question suivante: est-ce un ac-
te honorable d'essayer d'enlever une af-
faire & un concurrent? La question n'est
pas présentée sous cette forme, mais il
esl évident que c'est sa signification, dit
le “New-York Commercial” Le corres-
pondant d'un journal commercial, infor-
wé qu'une concurrence trés active se
faisait dans le commerce d'exportation,
a exprimé la surprise et le désappointe-
ment qu'il avait éprouvés en apprenant

o la portée des h d'une

si claire et si logique que dés le début
de leur carridre, ils soient en possession
de nombreuses vérités que leurs ancé-
tres n'avalent connues qu'aprés avoir lut-
t6, fait des essais et subi des échecs,
pendant toute une génération.

Non seulement les affaires sont nn but
digne d'étre poursuivi, mais l'instrucaon
qui prépare aux affaires, est une instrue-
tion réelle et digne des efforts néces-
cessaires pour l'obtenir, dit Joseph
French Johnson. Ceci est une vérité que
nos éducateurs ont encore & apprendre ;
ils sout enclins & dédaigner une tells
instruction, comme étant simplement
pratigue. Cependant, toute instruction
doit étre pratique, si elle est digne ae
tre acquise. Si le mot instruction théori-
cne signifie une instruction qui ne sera
jamals d'aucune utilité pratique & I'hom-
me, c'est un crime de gaspiller du temps
pour l'obtenir. Aucune instruction ne de
yrait étre théorique dans ce sens. Mais
dans le sens du vral mot, toute instruc
tion devrait avoir une base théorique,
('est-d-dire que toute instruction devrait
¢tre fondée sur la science et devrait vi-
ser & une claire compréhension des prin-
cipes qui lui servent de base, et des faits
qui la gouvernent,

Enfin, je suls convaincu qu'une ins
truction réelle est obtenue par la fré
quentation d'une école commerciale, La.
culture intellectuelle est un sous-produrt
de Uinstruction, Emmerson avait certal-
nement cela & lesprit, quand il disait
Gu'un homme qui cherche & obtenir un3
culture 4intellectuelle seulement, se trou-
verait sur un sentier sans issue.

Linstruction, pour avoir de la valeur,
doit avoir pour but l'utilité et 'efficaci-
té. Le poli de la culture intellectuelle est
produit par la lutte nécessaire pour réa-
liser cet idéal. M'ai appris que les jeunes
hommes d'affaires qui peuvent consacrer
leurs soirées & des conférences et & des
lectures, peuvent étre animés d'une pas-
gion réelle pour acquérir la science pu-
re. Leur but est absolument pratique,

que les gants de Londres ont
coutume d'écrire aux exportateurs colo-
plaux, pour leur offrir leurs services
comme agents acheteurs & Londres, sa:
chant fort bien gue ces maisons des co-
lonies sont déja représentées dans cette
ville. L'écrivain en question exprime I'o-
pinion gu'une telle action est bien bas-
se.

Le “Mercantile Guardian” critique cet
individu et se montre peiné qu'un com-
mergant anglals exprime des ldées sl
arrierées au sujet des méthodes moder-
nes de la concurrence. Ce journal ne
peut expliquer la manidre de voir de ce
commergant qu'en supposant qu'il s'est
endormi pendant un sidcle, L'éditeur du
“Guardian” expose ses idées sur la con
currence moderne dans les termes sul-
vants, qui repr ent probabl t
mieux les idées en cours en Grande-Bre
tagne que le langage dont se sert l'au
teur mentionné au début de cet article:

“Les agents de publicité luttent entre
eux, sur le corps de l'annonceur, pour
enlever une affaire & leurs rivaux ; des
commergants  s'efforcent chaque jour
d'attirer chez eux des clients, au détri-
ment d'autres commercants; les commis

s de facturiers sont enco
1€ plus acharnés & placer leurs marchan-
dises, aux dépens d'un manufacturier
rival, qu'ils nele sont & ouvrir de nou-
veanx débouchés. Il n'y a pas assez d’af-
faires nouvelles et les maisons qui veu-
lent 6tendre leur commerce sont obli-
gées de braconner sur des terrains réser-
vés.

“8i jétais marchand exportateur, je
m'arrangerais, au moyen d'une publicité

a faire re mon ex-
istence A tous les exportateurs étran-
gers et & leur montrer l'avantage qu'ils
auraient & faire affaires avec mol, C'est
une mesure certainement légitime, et
c'est bien le moins que je pourrals faire.
81, alléchées par mes ou atti-
rées pa rma personnalité et les avanta-
ges que j'offre, des maisons qui ache-
taient ailleurs viennent & mol, ne puls-
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DEBENHAMS «ANADA) LlMlTED

MODES

PRINTEMPS 1906

NOTRE EXPOSITION

DE

CHAPEAUX MODELES

Exclusivement Importés
AURA LIEU

Lundi, le 5 Mars

et les jours suivants.

Nous offrirons aussi un grand choix de Nouveautés
dans les lignes suivantes:

Chapeaux, Fleurs, Plumes, Pailles,
Dentelles, Tulles, Chiffons, Rubans,
Soieries, Btc., Bte, ¢ e e %

A QUEBEC L'EXPOSITION AURA LIEU LA SEMAINE SUIVANTE.

QUEBEC HALIFAX OTTAWA
43% rue St-Joseph 70 rue Granville 111 rue Sparks *

18 Rue Ste-Héléne, Montreal
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Je pas les considérer comme un trophée
de guerre, dont guiconque peut étre fier
A juste titre?

C'est un fait malheureux pour les au-
tres commercants, bien entendu, mais il
est clair qu'ils n'ont pas di offrir un ser-
vice parfait & leurs clients, sans quoi
ceux-ci n'auraient pas désiré changer.
L'approche directe des clients de A par
1! est une question peut-étre plus sujet-
te & diseution; mais cela se fait dans
tous les genres d'affaires et, tant gqu'on
g'y prend d'une maniére franche et que
la concurrence est loyale, on ne peut pas
1o qualifier d'action basse

“La  concurrence devient
quand on réduit les prix, les commis-
sions raisonnables et admives et quand
on offre des crédits contraires aux cou-
tumes commerciales et, dans certains
cas, tout-a-fait injustifiables,

“La concurrence effrénée
dangereuse au commerce d'un pays qu'u-
ne politigne conservatrice qui fait per
dre la clientele. Des transactions hon-
nétes établies sur des bases commercia-
les reconnues, de prompts achats sur les
weilleurs marchés et une attention in-
telligente apportée aux intéréts des
clients produiront sirement de bons ef-
fets & la longue. Les importateurs servis
de cette fagon n'écouteront probablement
pas la voix du charmeur, méme s'il fait
miroiter & leurs yeux une réduction sup-
plémentaire d'un demi pour cent.”

illégitime,

est aussi

LE GASPILLAGE DANS LES MAGA-
SINS ET LES MANUFACTURES.

Un des problémes gue le manufactu-
rier a constamment & confronter et de
lu solution duquel dépend grandement
son suceés, c'est I'élimination du gaspil-
luge. Dans les manufactures progressi-
ves, on fait tous les efforts possibles
pour utiliser tous les débris de maté-
riaux et pour réduire au minimum les
déchets inutilisables qui se produisent au
cours des procédés de manufacture. On
peut surveiller avee le plus grand soin 19
réduction  des d I'augmenta-
tion des profits; s'il se produit un gas-
pillage continuel, on est & pen prés sar
d'aboutir & un insuccés,

C'est une question qui devrait se re-
commander d'elleeméme an manufactu-
vier ainsi gqu'an commercant, dit le “Dry
Goods Economist”, bien que, pour le
commergant, le gaspillage soit d'une aun
tre nature que pour le manufacturier,

La plupart des commercants se ren-
dent parfaitement compte de importan
cc pour eux d'économiser dans certaines
directions. 1ls étudient avee soin le prix
do revient de la vente des marchandi-
ses, des livraisons, les frais de lumidre
de force motrice, des appareils & trans-
porter l'argent, des bureaux, ete., et ils
cherchent constamment des moyens

wnses et
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gaspillage se produit tout le temps dans
un grand nombre de magasins.

Deux de nos lecteurs ont attiré récem-
ment notre attention sur certaines de
leurs difficultés. Un de ces marchands
wous disait que ses dépenses étaient
trop fortes; elles s'élevalent & 32 pour
cent du montant de ses ventes. 11 fai-
sait un bon profit, disait-il, mais il con-
sidérait ces dépenses comme trop éle-
vées, Les frais de l'autre marchand n'é
(atent que de 12 1-2 pour cent de ses ven
tes, et cependant il était loin de faire
autant de profit que le premier.

Cette différence était due, antant que
nous avons pu nous en rendre compte,
an gaspillage,—non pas gaspillage de ma-
tériel, mais gaspillage de travail efficace
de la part des employés et, plus spéciale-
ment de ceux employés & la vente. En
d'autres termes, le premier marchand te-
uait compte de la question du personnel
et I'autre la négligeait complétement.

Dans nombre de cas, ce travail ineffi
cuce est dii non pas tant au manque de
clairvoyance du marchand qu'a l'igno-
rance ou & l'obstination d'employés res-
ponsables.

Pendant une visite & un grand maga-
¢in, nous avons remarqué un chef de dé-
partement faisant des réprimandes A
plusieurs employés sous ses ordres. En
termes rudes, non exempts d'un langage
grossier, il leur faisait des reproches, et
ceux-cl 1'écoutaient avec des regards re-
belles ou un sourire cynique.

On pouvait remarquer aussi qu'aprés
son départ, un ou deux des employés
commencérent aussitot & faire les cho-
ses méme pour lesquelles ils avaient 6té
blamés et que le chef de département
venait de défendre.

Un peu plus tard, dans le méme maga-
¢in nous avons vu un autre chef de dé-
partement entouré de son personnel, Ces
cmployés paraissaient intéressés et heu
reux. Ils I'écoutaient avec une attention

intéresser les employés, leur inculquer
des idées de loyauté, de telle sorte qu'ils
fassent toujours de leur mieux dans I'in
térét de la maison. Certains commer-
gants et certains gérants sont enclins &
traiter les employés comme s'ils étaient
tous faits sur le méme moule, alors qu'il
r'y a pas deux étres humains sur le glo
be qui alent exactement le méme carac-
tére et la méme disposition d'esprit. Un
personnel ressemble & une boite pleine
d'outils. Ces outils ne conviennent pas
tous, ou ne sont pas tous destinés pour
un seul genre de travail; ils ne doivent
pas étre tous maniés de la méme manie-
re. Dans un petit magasin, le marchand
devrait étudier lui-méme ses vendeurs,
trouver le meilleur moyen de les tenir
en bonnes conditions, rechercher les cir-

dans ) lles ils font le
meilleur travail, et veiller & ce que leur
entourage et la maniére dont ils sont
traités solent aussi favorables que possi-
Lle aux résultats les meilleurs.

Une des plus grandes maisons de détail
stimule l'efficacité de ses vendeurs en
sngmentant volontairement leurs salal-
res quand leurs ventes ont atteint un
certain montant. Ce mot “volontaire-
ment” a une grande signification. Un
vieux proverbe latin dit: “Qui donne
spontané t, donne bl " Une
augmentation de salaire qui n'a pas été
sollicitée est beaucoup plus appréciée
que celle qui a été arrachée par des de-
mandes réitérées.

Mals cette méthode méme ne résout
1as D'équation persounelle. Un certain
montant de ventes n'indique pas com-
pletement les capacités. L'employé qui a
peu vendu, peut avoir vendu des mar-
chandises que d’autres commis n'auraient
pu vendre; un vendeur peut s'entendre
parfaitement & tenir un stock, tandis
que le vendeur connu pour son fort chif-
fre de ventes manque généralement des
aptitudes voulues pour cette besogne.

Nous ment impl t ces dé-

Gvidente et faisal montre 1
ment de bonne volonté, mais du désir de
feire ce gui leur était dit.

11 n'était pas besoin d'étre doué du don
de divination pour conclure qu'un de ces
départements pouvait faire plus d'argent
que l'autre. Dans l'un, gaspillage de
temps et de travail; dans l'autre, travail
efficace en tout temps,

Nous savons que cette maison en ques-
tion est animée d'un esprit large, réflé-
chi et méme généreux envers ses em-
ployés. Dans un cas toutefois, cette po-
litique est annihilée par un de ceux qui
ont pour mission sa mise en pratique.

1l est d'une haute importance que ce
sujet recoive l'attention de tout commer-
cant qui sent que ses affaires ne vont
pas aussi bien qu'elles le devraient. Dans
nombre de cas, le marchand verra que le
trouble vient probablement du manque
d'étude de la question du personnel, et

d'angmenter les profits. C dant du

du d'efforts con bl pour

tails parce qu'ils peuvent suggérer le
soin et V'attention nécessaires pour obte-
nir tout le travail efficace possible, ou,
en d'autres termes, pour éliminer le gas
pillage produit par des employés insou
ciants ou malveillants,

Publicité originale

La Dominion Suspender Co, de Niaga-
ra Falls, nous a adressé une série de dix
cartons destinés A4 annoncer les Bretel
les de la Marque “e Commerce D.

Ces cartons,  un dessin trés original,
donnent, en échange, les portraits en
couleur d'un Anglais, d'un Ecossais d'un
Irlandais, d'un Frangais, d'un Allemand
et d'un Canadien. Nous les croyons ap
pelés & un franc succés et nous ne dou
tons pas que la Dominion Suspender Co
qui n'a pas reculé devant les frais con-
sidérables d'un tel genre de publicité
ait une forte demande pour ces cartons
Ggu'elle offre d'ailleurs d’envoyer, san3
trace de réclame, sur réception de 10c
par carton ou de 50c. pour la série com
pléte des six cartons.
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Au Commerce Fevrier, 1906

“ Publicité Profitable”

Voici une annonce dont vous profiterez :

Rideaux de Dentelle, aux anciens prix.

Dessus de Table, en grande variété.

Rideaux en Tapestry,— derniers modéles.

Tapis de foyer et Mattes de Portes,—toutes les grandeurs et toutes les
sortes qui se vendent.

Tapis et Carrés de Tapis—Ile plus grand stock que nous ayons jamais offert,

Lisez cette Annonce avec Soin.

Sous Vétements d’Hommes; Chaussettes en Coton et Cachemi-
re; Chemises de Travail, Chemises Négligées et Chemises
Blanches; Parapluies; Faux Cols, Manchettes et Mercerie.

Le Tout aux Anciens Prix.

Broderies et Insertions en Mousseline Suisse ¢t Cambric, toutes lar-
geurs pour assortir. Dentelles Valenciennes ct Torchon.

Une—Soie Taffetas Noire—Spéciale & 32¢ la verge.

Tissus pour Voilettes, convenant i tous les teints.

Etoffes & Robes en Mohair de Couleur, 5o pouces.

Etoffes & Robes en Homespun Léger ¢t Pesanteur Moyenne,
54 pouces.

Tous ces Articles sont des Faiseurs d’Argent.

Nos Worsted et Serges “ Belwarp” et Oaklands” avec les marques * King'”

et “ Prinece " n’ont pas de supérieurs . Outre nos lignes régulidres de Co=
tonnades, demandez A voir nos spécialités. Nous n'avons jamais été en meilleures
conditions pour vous donner des valeurs correctes en Toiles pour la Table cten
Essuie-Mains.

€Exécution des ordres par lettre, une spécialite,

—— e

JOHN MACDONALD & CO.

Rues Wellington et Front Est, - - - TORONTO,

REPRESENTANTS DANS LA PROVINCE DE QUEBEC:

M. J. 0. TREMPE, 207 rue St-Jacques, MONTREAL.
M. D FONTAINE, 77 rue Church, St-Roch, QUEBEC.
M. J. H. CARSON, Cowansville, COWANSVILLE.
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M J.O G

de Me
Salles de 1

¥8 rue St-Deunls, mercredi

de décider s'il serait avant

I'Associa
du Canada, Incorporée.

ERBUX, ler viceprésident

M. F.

» assemblée des Marchands-Détail-
a 6té tenue
fon des Marchands
flleurs du Canada, Incorporée,

courant, Cette assemblée avait

marchands de merceries de
Section des Marchands-Détaillenrs
Merceries, Succursale de Montréal
ion des Marchands-Détailleur

TISSUS ET NOUVEAUTES

SSAGE, président

Aprés avoir entendn les explications
données par le Secrétaire Provineial, il
1 é1¢& vnanimement solu qu'il s L
T'avantage des marchands de merceries
de s'unir et de s'affilier & 1'Assol
des  Marchands-Détailleurs  du C:
In¢

Ont été recus membres: MM. Girard
H. Desjardins, Bonin Fréres, F. Dugal,
U, Leboeuf & Cie,, A, L. Gaud. W. Ree
Ve Amyot, N, W, Tanguay, J. Henri
LeSage, J. B. Dyon, M. Beaupré, J. A.

>

Section des Mavchands-Détaillenrs de Mevceries de Montréal

M. H. DESJARDINS, 2éme vice-prés

DUGAL, trésorier, M. J. D. BONIN, secrétaire,

‘I'hibert, H. Beaudoin, Duguay & Per-
rault, J. O. Généreux.

On procéda ensuite & I'élection des of-
ficlers qui donna les résultats suivants:
Président: J. H. LeSage, 1417 Ste Cathe-
ler Vice-Président: J. 0. Géné
St-Laurent; 2idme Vice-Prési-
Desjardirs, § Mont-Royal
Trésorier: F. Dugal, 129 St-Antoine
R J. D. Bonin, 1845 Ste-Catheri-

ne,
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| GEO H. HEES, SON & co

L, |

( OOOGD |
Gl |

tores de Chassns

e ———

-} Articles pour Meubliers
Rideaux de Dentelle

I Beaucoup des Marchandises ci-dessus provien-
I nent de nos propres métiers de Valleyfield, P.Q.
Nous tenons un stock immense de ces marchan-

W‘ dises et nous exécutons rapidement tous les

h ordres. Nous vendons nos marchandises a un I

er- “ prix qui procure de Gros Profits au Detailleur. |
o I : l

né
si-

71 Bay Street, TORONTO . GEO. H. HEES, SON & CO.

Limited.

Entrepots: No. 20, rue Ste-Helene, MONTREAL. No. 72, rue St-Joseph, QUEBEC.




LE SUCCES

Le succes est le résultat de l'effort
personnel Ce n'est pas un suceds propre-
ment dit que la réussite qui ne dépend
que des efforts des autres; on l'app e
ard, Providence Succes sl

chance,
persévérance, un seul objet, une
amment en vue, la

ile
concentration de I"énergie entiére pour
atteindre le but proposé c'est la goutte
¢'ean qui tombe sans cesse et finit par

pensée ©

user la plerre la plus dure Voila ce
qn'on entend par succes. Pour arriver au
suecés par le chemin le plus court, il
fout prendre celui qui péndtre droit aun
coeur de la matidre, sans s'égarer sur uné
youte latérale, Le succes faires dé-
pend de I'impression produite sur le

caeur ou Vesprit du publie, en lui répé
ot A& satiété quelque chose de convain
cant et en termes appre priés

Qu'on ne l'oublie pas que plus d'un
homme doit son succds dans la vie & sa

mére le centre du foyer

M. ODILON DAVID, Echevin du quar-
tier St-Henri, sitge No 2.

M. Odilon David, né a St Vincent de
Faul, comté de Laval, en 1848, est venu
tout jeune a Montréal et a t s dé
buts dans le commerce de détail de la
piarchandise séche, dans l'ancienne m i-
son Préfontaine et Perreault, Rue Notre-
Dame-Est, on il resta pendant neuf ans

Il entra ensuite & l'emplol de MM. Thi-
Fandean et Généreux, négociants en gros
en marchandises séches,

En 1881, M. Odilon David g'établit a
gon propre compte St-Henri, Rue St
Jacques, & quelques portes du magasi
qu’'il occupe rjourd’hui

La carriere commerciale de M. 0. Da-
vid a 6été des plus prospéres; depuis ses
débuts trés modestes il n'a jamais en
aucune difficulté financiére, il jouit de
l'estime générale de tout le commerce
de gros de Montréal et posséde l'entié-
re confiance de ses concitoyens de St
Henri qui lui ont confié garde de leurs
jutéréts au conseil de ville,

Nous sommes certains que M. David

EAUTES
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prendra également lintérét & I'Hotel de
Ville du commerce de détail

M. David est membre de I'Association
des Marchands-Détailleurs de Nouveau
168 de la Province de Québec il fait éga
loment partie de FAlliance Nationale
ainsi que de I'Union St-Joseph

————

Greenshields Limited.

Tous les jours, le département  des
otoffes est trés affairé, et de fortes expé
ditions font re sortir la popularité de e
département, Les marchandises de
Friestley ont atteint un autre record, cet
. et les spécialités de la maison
en étoffes noir ot de couleur donnent
la satisfaction plus compléte  aux
clients. Les lignes Mohair continuent a
avolr une demande splendide, et on par
le favorablement des tissus en batiste
Les stocks ouverts d'étoffes & robes fran
caises sont vastes Les détailleurs qui dé
jrent s'assurer en petites quantités des
tissus et des couleurs rares devralent
s'adresser A cette malson, car ses forts
contrats la placent dans une sition en
viable, Des préparatifs sont faits en ce
moment, pour l'automne, et la
Jattend A remporter le méme suc¢
lannée précédente

Les tissus fantaisie, dans le départe
ment des soleries deviennent plus popu
laires, et le jugement de I'achetenr de
MM. Greenshields a €té bien récompen
sé6. On offre quelques nouvelles idées en
soie “radium.” Les stocks n'ont jan
é1é plus grands les ordres peuvent
otre remplis exactement.

Les tissus blancs ont fait de honnes i
¥ Wds stocks ouverts les
placent dans une situation enviable. En
raison du faible appr visionnement ac-
tuel, les clients appr sront  1'énorme
que cette maison a fait poar des
mes et des guingamps pour costu-
mes. Les cotonnades de couleur sont as-
surées d'une bonne vente Lot les nou
1tés en Lissus rayes fin, avee dessing
riés, sont dignes d'attirer l'attention

détaillenrs qui désirent augmenter
assortiment actuel, devraientle .
ans délai, Beancoup de lignes sont
ment éliminées, ecar on ne peut ob-
a temps le renouvellement des or
dres. On peut se procurer quelques jobs
en guingamps de 'année derniére, bien
aqu'ils solent enlevés rapidement. Le dé
purtement de articles de coton fait des
efforts extraordinaires pour fairve les 1
vraisons A temps, et on & tisfait aux be-
solys des clients aussi rapidement que
possible, en vue des livraisons lentes de
aines lignes de la part des manufac-

-

Le département “E" a tenu un record
d'ordres donnés d'avance pour le prin
temps, en fait de bonneterie et de sous-
vétements pour dames; le livraisons
sont bonnes, excepté dans des circons
tances rares. La bonneterie en coton se
vend bien, sauf gquelques lignes de sous
votements, dont la vente est lente. Les
forts achats que la maison Greenshields
a faits sur les marchés de Chemnitz la
mettent 1 une position  magnifique
pour exécuter promptement les com-
mandes, et on peut en dire autant pour
la bonneterie en cachemire ang Les
conleurs tan répondent A tout ce qu'on
en avait dit de bonne heure, et le blanc
est décidément la couleur nouvelle. Les
articles & cou-de-pied en dentelle  sont
pris par tous bons acheteurs

11 ¥ a une rareté marquée d'c
by Irish”, dans les dentelles, mais
maison peut toujours suppléer aux b

soins de ses clients. Les broderies, ainsi
que beaucoup de lignes de dentelles va-
Jenciennes, ont é1é avancees de 15%, et
14 maison recommande de donner des or-
dres de bonne heure, car les renouvel-
lements se feront & un prix plus éleve,
Les allovers augmentent dans la faveur
publigue et les détailleurs ne devraient
pas négliger cette ligne. La vente des
rubans s'accroit et les stocks sont bien
fournis dans les tissus désirables. Les
rubans en taffetas chiffon sont toujours
des leaders. On offre en ce moment, des
articles spéciaux dans toutes les lignes
de mouchoirs pour dames et pour mes-
sleurs.

lignes de bonneterie et de sous-vé-
tements pour dames, pour l'automne, se
complétent rapidement, et l'acheteur de
la Maison se réjouit ‘avolr placé aes
contr mtageux, étant donné le haut
prix actuel du marché, La Malson con-
seille d'envoyer des ordres de bonne heu-
re pour les lignes d'automne du dépar-
tement L acheteur de MM. Green-
shields est actuellement sur les mar
chés anglals,

On peut se procurer des couleurs ex-
ceptionnelles dans toutes les lignes de
linge de maison, en coupons damas-
sés. en tolles unies, en serviettes a ver
rcrie, en linge de table damassé, ete.

La Maison Greenshields controle les
nombreuses lignes de James and Tho-
mas Alexander, Ltd Dunfermline, Bcos-

M. J. P. Lacroix

M. J. P. Lacroix, voyageur de la mai-
son Greenshields, est né en 1877 & Oka.
comté des Deux-Montagnes. Ayant suivi
LN cours Ccomme au College d'Oka, il
entra comme employé dans le magasin
einéral de M, J. A. Paquin, & St-Busta-
che, Aprés y avoir passé einq années, il
ge rendit & Cornwall pour se perfection-
ner dans I'étude de la langue anglaise et
T a trois ans chez MM. Maclntyre &
Co. 11 entra ensuite chez MM. W. R.
Birock Co Ltd, de Montréal, en qualité de
voyageur pour une partie du district
d'Ottawa. En 1905, M. Lacroix est entré
chez MM, Greenshields Limited ol il est
i des principaux vendeurs.

M. Lacroix est un homme jeune, actil
¢t laborieux auquel un avenir commer-
cial trés brillant est réserve.

RN
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Vétements
our DAMeES
« Enfants

a mai-
L Oka
L sulvi
Oka, il
agasin
Eusta-
ées, 11
fection
aise et

QUELQUES STYLES POPULAIRES DE BLOUSES A PRIX POPULAIRES

En Blouses pour Dames en Mousseline Lawn, Lustre, Sateen et Soie.
l s Jupes de Robes pour Dames en ** Crash,” Piqué et Drap.
y e Jupons pour Dames en Soie, Sateen, Moirette,

Manteaux de Pluie en Cravenette et Cache-Poussiére en Lustré pour
Dames. —

s Robes pour Jeunes Filles en de nombreux et beaux Styles, comprenant
X C u SI S les élégants Costumes Marins a Jupe genre *‘ Kilt,” faits en
‘“Crash,” Piqué, Galatéa Blanche et de Couleur.

GREENSHIELDS LIMITED, woxraca.

alité de
district
t entré
0 il est

e, actil
ommer-
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Section des Marchands-Tailleurs de Montréal
de I'Association des Marchands-Détailleurs du Canada

|
'y
|
|
|
M. U, DUREUIL, Président.
|
f
i
] R
!
|
I. B. DUPONT, Trésorier M. H. DUBORD, Secrétaire.
1 La section des Marchands-Tailleurs d MM, Martel Camille, Charlebois R.. A. H., Blanchet L. A., Gauthier A., Le
Montréal de 1'Association des Marchand Bastien et Brunelle, Duhamel Ls, 8é brun J. H., St-Germain & Dragon, St
Détailleurs du Canada a été formée le 2i > . .
Janvier 1906 guin, A., Vandandaigne E., DesMaisons Georges Jos, Archamvault A, D,, Lamon
Cette organisation est appelée A pren. U, Melancon J. N, Dagenals L. M, tugne G .A illet Oscar, Langlols F
! a3 dre une grande importance, car elle com Mérineau, M., Ritchot Art,, Caron J., Hu A., Lapalme E., Ranger A. A., Lamoureux
| prend déja, ainsi qu'on le verra par s hert J. €. B, Beauchamp J. M., Lenoir F Vietor, Manolson Ih:nu-l“s J. B,
| liste des membres, les principaux com X.. Lefebvre J. M.. Léger A. C., Descent amotne E. 8., Bastie 3., Rice J. A
| oy s de cette hry e o eree = Leclair & Cie, J Yo
| mercants de cette branche de commerc & Brisebols, Borduas E., Dufort & Majo:, .4] ir & “. . .H
l Nous donnons ci-contre le portrait des I el s A.. Bolre Miche! rault L., Meunier L
officlers et ci-dessous la liste des mem erthelette H., Leclaire A., Bolre Michel gt o, 8., Dubord Henrl, Soucy J. L.
bres de la section des Marchands-Tail. Dubrenil, U, Moretti Ferdinand, DeTon Dupont J. B, Gravel C. 0. Rombache
leurs de Montréal rancour L. C., Barrette L. P., Beaulien Alph., Hogue P. B, A
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TEL MAIN 4203-4204-4205

ADRESSE TELEGRAPHIQUE NOLLIVER MONTREAL
PARIS LONDON NEW-YORK LEIPZIG SHANGHAL EDMONTON
MOSCO NENY NICOLAIEN KHABAROSK ROKHARA PRINCE ALBERT

A trttien “Aidies, o

NeGcociaNTs EN GROS EN FOURRURES
COMMISSIONNAIRES et DEPOSITAIRES en NOUVEAUTES.

1340136 Rue MGt

./%n/r;ﬂ/, 2 /ﬂ/urr'rr 7900,

Nous avons 1'honneur de vous informer qu'a partir du ler Mars pro-
chain, nous adjoindrons & notre Commerce de Fourrures, celui de 1'im-
portation de Nouveautés.

Nos relations sur les principaux marchés producteurs et la réputa-
tion bien établie, comme 1'ancienneté de notre maison, nous permettent
de traiter trés avantageusement avec les manufacturiers.

Vous comprendrez combien la réalisation de notre projet a d'intérét
pour vous, quand vous aurez la conviction que notre but est de servir
d'intermédiaire direct entre le manufacturier et le détailleur, moyen-
nant une commission nominale.

Dans l'espoir que vous voudrez bien nous réserver une partie de
vos ordres,

Nous vous présentons, M,........... » Nos sinceéres salutations.

REVILLON FRERES, Ltée.
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La Section de Québee de 1'Association
des Marchands-Détailleurs du Canada @
pour Trésorier M. L Martel
pharmacien, dont por
trait.

M. Martel a fait un cours d'études trés
brillant au college de Lévis d'on il sor
tit avee le titre de B. A. de I'Université
Laval. A sa sortie il perfectionna ses
études de chimis d'abord en suivant les
cours de chimie de I'Internationale Cor
respondauce School de Scranton et en

nous donnons le

M. Martel

pratiguant ensuite dans les laboratoires
du Dr. Morin et de M. Edmond Giroux,
pharmacien; aussi examens
l'obtention de ses diplomes et de
cence furentils pour Iul autant de suc
cds,

En Avril 1902, M, Edmond Giroux ayant
prisle parti d'abandonner les affaires,
M. Martel résolut & son tour de s'éta-
blir & son propre compte. 11 fallait un
certain courage au jeune pharmacien,
car il ne disposait alors que d'un mil
lier de piastres et c'est pen pour débu-
ter dans un commerce aux articles si
variés dont beaucoup sont d'un  prix
élevé, Mais M. Martel avait un autre
capital qui est un facteur puissant de
réussite: il avait la volonté d'arriver.

Une volonté ferme, V'esprit  toujours
tendu vers le but A atteindre, un fra
vail arda et tenace, une extréme
toisie, une attention particuiére a sa
faire la clientdle, telles sont les raisons
qui ont conduit M. Martel an succés, car
le millier de plastres au début a fait des
petits depuis 1902

Son établissement situé 91 rue St-Jo-
seph & St-Roch est superbe et I'nn des
mieux achalandés

LA CULTURE DU COTON EN COREE

Des mesures aetives vont

culture en
grand du coton en Corée, les

1
que e

en vue de commencer  la

CX -
|

riences avant montr terrain

&tait favorable
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Pour enlever certaines taches sur le
coton ou la ont ré-
sisté aux autres procédés de nettoyage,

toile, taches qui
I’étoffe dans une solu-
de chaux
lais-

n peut tremper

tion d’une partie de chlorure

lans douze parties d’ean, en ne

sant baigner que quelques minutes, On

tord P'étoffe, puis on la trempe de mé-
me dans une solution d’acide oxalique
faite dans les mémes proportions,

Carignan dont nous reprodui
sons les traits est le Président de la
Section de Trols-Rivieres de 1'Associa-
tion des Marchands-Détailleurs du Cana-
da

Né en
goan swivit un
les Fréres des
Trois-Riviéres

MU

1860, A
Cours
Reoles

Champlain, M, Cari
commercial chez
Chrétiennes de

M. U. Carignan

Avant
te, en

d'ouvrir pour son propre comj
1885, un magasin d'épiceries, il
fut pendant cing ans commis dams la
maison O, Carignan. M. Carignan a
&t élu, en 1899, échevin du quartier de
St-Philippe de Trois-Riviéres

Homme trés entendu en affaires et
trés considéré dans les cercles com-
merciaux, M. U. Carignan sera, & n'en
pas dower, un excellent président de
section de imnortante association des
Marchands Détadlleurs du Canada

LES ELECTIONS DU BOARD OF

les résul setions  des  offi
Board of Montréal
pour 'année 1906 ont éé annoncées mer-
le 31 janvier
€lus:
ident, F. H
premier

ats

ciers du Trade de

Mathewson, par acela
Geo.

Thos

vice-président,
ident,
lamation;

Caverhill; sgecond vice-pré

J. Drummond, par acc trésorier
C .B. Esdail¢
Membres

son, J. R

MM. F
Binning, G. A

du conseil

Pogart,

Geo.

Robert-

I. Gaing Lyall, Alex
A. Hodgson, L. E. Geoffrion, G
John J. MeGill, D. A
McCulloch
Bureau

Peter Lomay, H
A. Kohl,

Compbell, J. L

d'arbitrage: MM. Sir George
Drummond, Wm. 1. Gear, E .B. Green
shields, Geo. E. Drummond, Robt. Re
ford, John McKergow, R. W. Ballentyne,
A. J. Hodgson, R. W. McDougall, Alex

McoFee, M \W. Craig, D. Munro.

LA MAIRIE DE FARNHAM

M. A. E. D’artois, de la maison A,
E. D’artois et fils, a été élu maire par
acclamation de la ville de Farnham.,

Nos félicitations a M. D’artois et &
la ville de Farnham.

M. L. A. Bailey dont nous publions
clwontre la photographie est le Prési-
dent de la Section des Cantons de 1'Est
de 1'Association des Marchands<Détail-
leurs du Canada.

M. Bailey est né il y a quaman'e ans
4 Compton. 11 est marchand de mar-
chandises séches A Sherbrooke e son
département de tapls est certainement
le plus considérable qui existe entre
Montréal et Halifax, Les autres dépante-
ments de son commerce ne sont pas de
moindre importance que celui des ta-
pis.

M. Bailey qui est un ferme croyant
dans le développement industriel et
commercial des Cantoms de I'E dom-
ne l'exemple de l'activité et de l'énergie

M. L, A. Bayley

nécessalres pour hiter les progrés de
ceite partie du pays et il était bien dé-
signé pour présider anx destinées de la
Section des Cantons de 1'Est de 1'Asso-
clation des Marchands-Détailleurs du
Canada

M. Bayley eat, en effet, président de
la Chambre de Commerce, Directeur de
I'Association des Marchands de Détail,
Président de la Moore Carpet Co, Di-
recteur du Club de Sherbrooke et il est
égalemen: Intéressé dans plusieurs aun
tres entreprises

En politique, M. L. A
ferme conservajenr.

Balley ets un
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Bijoux

OILA comment nous appelons les artiocles de notre production
de Février et, quand vous les verrez, vous conviendrez que le
nom est approprié. Leurs couleurs sont des couleurs populaires—
Heéliotrope fonoé, Réséda, Bleu Alice, Tussah et Bleu Marin ; et les
modeles sont des dessins en couleurs naturelles bien voilés,

Wne Garantie

O0¢ Pertection

Notre Cravate de meilleure qualité a certainement pourvu & un besoin ressenti depuis
longtemps au Canada. Ce fait est attesté par tous les marchands qui tiennent notre

ligne et qui nous assurent que les Echarpes de Reid pour hommes sont l'article le plus
vendable. Fabriquées par

mress e wunnee: | €@therbone Novelry Co.,

Edifice Hammond, Limited
Toronto.

Bureau de Montreal :
Edifice Imperial Bank,

Fabricants d¢ Bavatbecas
Cout Hoic.
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IFFERENTS MODLLES DB GILETS DE CREATION RECENTR
NETTOYAGE DES Pl Fean Troide, Dans cing chopines dcan  distillée,
Ounad S s T juelle on a mis un soupcon de  fyire dissoudre sur fou doux deux onces
B ; Sas i 1; on scche enfin en secouant la t demic de lorax, On lave avee pre-
| £ s | | ( o1 [ 0 | ( SEIM
trachio, ani on fleur pour DPlUme devant lg den, et on la refrise, ouution les broderies dans cette solu-
X X comme nous Pavons indigué, au mo- .
qu'on e sl wt ; tion sans les frotter; on les rince en-
“ 1 dune e de conteau non coun- o
nettoyer en suivin o suite a Pean froide additionnée de sel
apres,  Sarodu savon hln I = de cuivre (une poignée de sel pour
jette de eau houillan ( m aj

gérement entre de la toile fine,
quand cette mixture est 3 une A\vee la recette suivante, on rend

rature w'on ' wix hroderies foute leur fraicheur, i o . .
point qu’on ne peut faire aucune diffé- sortir de Peau salée, les faire séjour-

Pour les broderies de¢ couleur, an

=

lement reno rence enfre elles et des broderies neu- mer quelques minutes dans I'eau vinai-
temps @ autre. On  ves grée trés forte,

' at liquide wne pineie FOUR RAFRAICHIR LES BRODERIEs ICUX litres).  On les ford ensuite 1¢-
]
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Avez-vous considere serieusement

Kingcoﬁ

Aucun marchand désireux de baser ses affaires sur des clients
satisfaits ne peut dédaigner Kingcot.
Demandez seulement au premier voyageur que vous rencon-

trerez de vous montrer des échantillons de cotonnades Kingcot et
vous en saurez la raison,

Elles ont la qualité qui ramene vos clients,

qui veulent en
avoir encore,

Voici les lignes Kingcot

Ginghams Etoffes 4 Robes
Saxonys Ginghams pour Tabliers
Flannelettes Domets

Shirtings Oxfords

Galateas Denims

Cotonnades 4 Matelas
Tissus pour Tentes,
Les cotonnades Kingcot sont tenues par

de gros de premier ordre — le
des échantillons,

toutes les maisons
urs voyageurs peuvent vous montrer

Kingcot

LE ROI DES COTONS
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TRANSMISSION DU SUCCES.

Le sort favorise la prudence aussi bien que l'audace. Nous avons été assez heureux
pour prévoir & temps la hausse pronostiquée sur les Etoffes & Robes et en empécler les
effets, et nous avons maintenant le plaisir de faire bénéficier nos clients de notre succds,

Il n'est pas un seul prix, dans notre Département des Etoffes & Robes, qui soit
avancé ! Le fait est significatif et parle de lui-méme,

Principales Lignes du Printemp.s.

Nous désirons attirer I'attention sur les articles suivants qui figurent parmi les
tissus populaires et en premidre ligne pour le Printemps :
HENRIETTAS, CHAINE LAINE ET SOIE, BATISTES, TAFFETAS, SERGE
FRANCAISE, ETOFFES GRISES, LEGERES POUR COSTUD
MES, POPELINES, PANAMAS ET
BROADCLOTHS CHIFFON.
En Etoffes Légeres, nous insistons sur notre offre splendide en
Eoliennes, Crépes, Draps Lansdowne et Lama,
et ausst sur notre choix magnifique des dernidres nouveautés en fait de Couleurs Nouvelles
pour le Printemps, telles que: Nuances Cerise, Bleus Dresde, Saxe et Alys, Verts
St-Louis et Algue Marine, Zibeline et Gris Piles, ainsi que toutes les couleurs usuelles.

“La Saison de Blanc.”

En anticipation d’une Saison de Blanc 4 la Mi-Eté, notre Département des Mousselines a
mis en stock un trds grand assortiment de Fantaisies, Mousselines Suisses & Figures et
Pointillées, Lawns, Toiles Indiennes, Lawns de Perse, Mousselines Chiffon Légéres, Ba-
tistes tissées & la main, et Organdis Frangais ; quelques-unes de ces lignes sont dans les
largeurs 32 et 48 pouces,

s ées & deveni laires,
NS TORES BLANDIES e o e -

unis et brodés dans ce Département,

Demandez des Echantillons ou faites venir un de nos représentants

N B —N’attendez pas que les acheteurs de la ville aient choisi toutes les dernidres
. . nouveautés,

—AGISSEZ MAINTENANT.

Brophy-Cains, Limited
Nouveautes en Gros. MONTREAL.
Prompts E xpediteurs.
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Sous-
Vetements
pour Messieurs

Notre collection est trés variée et nos prix
défient toute concurrence lovale Corps
Balbriggan—Mérinos “ Elastic Ribbed'—
Laine Naturelle, &c.

Nos lignes 335 — 310 — 1135 — Balbriggan
sont en grande faveur, i en juger d’aprés les

commandes déja regues.

Il vous serait avantageux de voir ce que nous
offrons avant de clore vos achats pour la

prochaine saison d'affaires,

Nous mettons en' vente une nouvelle ligne de
Faux-Cols marque

SUCCESS

Made in Canada

Il vous suffira de les voir pour les apprécier
Ils sont ce que le travail peut produire de

mieux en égard au prix,
Nous les tiendrons en stock et, en aucun temps

livraison pourra en étre effectuée i quelques

heures d’avis.

A. Racine & Cie

|| MONTREAL.
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ANNONCE
Departement E.

Ce département contient les lignes suivantes: BONNETERIB, GANTS, DENTELLES, BRO-
COLLETS ﬁr DENTELLE, COLLETS BRODES, ARTICLES DE COU POUR DAMES, GOLFERS
Nous avons été sur le marché de bonne heure et nous nous sommes assuré des quantités consi-
lignes que nous nous sommes proourées, & peu prés aux prix anciens. Pendant qu'ils dureront,
tillons de bonne heure et qu'ils se mettront & couvert, avant que nous soyons oblgés de leur

Bonneterie

On affirme, et tout tend a le prouver, qu’iln’y a pas
une ligne de Bonneterie, de quelque sorte que ce soit
sur le marché, dans laquelle il y aura surabondance.

BAS en COTON, NOIR, TAN et COU-
LEUR cuir, avec applications Lisle et Soie.
Notre assortiment est vaste, et en outre, les lignes
courantes comprenneat de nouveaux patrons d jour
tout dentelle, et cou-de-pied dentelle.

Nous nous sommes assuré de grandes quantités de
Bas pour Dames Blancs, Tan et Noirs *‘ Hermsdoff
Dye” Allemand, Cou-de-pied Dentelle, dans toutes
les grandeurs. Bas de Femmes & vendre & 25 cts.

Bonneterie Cachemire.—Nous travaillons tou-
jours d’aprés les anciens contracts et nous pouvons
vous approvisionner aux anciens prix, dans toutes les
lignes, lignes a cOtes et unies & détaillar & 25, 35, 50¢.,
dans les grandeurs pour femmes,

Gants

Bien que nous pensions que la vente des Gauts
longs sera sans doute trés considérable pendant quelque
temps encore, le commerce des Gants courts sera fort
aussi, et nous ne serions pas surpris si nous nous
trouvions & court de Gants Courts avant la fin de la
saison,

GANTS EN TISSUS FIL LISLE, SOIE et
TAFFBTAS, avec attaches “dome,’” ainsi que
MITAINES en DENTELLE; nous avons ces
articles en grande variété, A des prix populaires, pour
le commerce de 1’été, et les meilleures valeurs qui
aient jamais été offertes sur le marché.

Dentelles

Nous sommes toujours en téte pour ces marchandises.
Il n’est pas douteux que de grosses affaires seront
faites en Dentelles ‘' Plauen,’’ en Allovers et en Den-
telles pour Bordure, en Insertions Droites et en Effets
‘“ Baby Irish.”” L'article suivant qui occupe la plus
large place, sera la Valenciennes, Nous nous at-
tendons aussi & faire de fortes affaires en Dentelles de
Soie Noire, pour le printemps et pour I'été, Les Den-
telles ““ Allover,” les “ Baby Irish” et les Dentelles
Fantaisie occuperont une place importante dans le
commerce. Nous conseillerons aux acheteurs de se
procurer un fort assort ment de Dentelles * Allover.”

GREENSHIELDS WESTERN LIMITED
WINNIPEG, MAN,

Broderies

Les Broderies promettent certainement d’étre trés
la mode. Déja les prix ont augmenté de 15 pour cent.
et les ordres de répétition seront & des prix plus éle.
vés. Les lignes qui se vendent le mieux sont :

Broderie pour Cache- Corset, Broderie Allover,
larges insertions, Nous nous attendons A 1’une des
meilleures saisons que nous ayons eues depuis nombre
d’années pour les Broderies, tant en fonds de Mousse-
line que Cambric, dans toutes les largeurs.

Rubans

La ligne principale est toujours le Taffetas, que
nous nous sommes procuré en grandes quantités, et
nous pouvons assurer 4 nos amis que leurs ordres
seront livrés promptement. Nous nous attendons
aussi & voir apparaitre les Rubans de Velours pour le
commerce de I’Eté, principalement en noir ; il y aura
toutefois une demande modérée pour les couleurs.
Le Fini Chiffon dans les Rubans de Taffetas est tou-
jours le favori,

Mouchoirs

Nous avons en stock un assortiment complet de
toutes les lignes courantes de ces marchandises, com-
prenant les Mouchoirs en Toile Unis et & Ourleta Jour
pour Dames et Messieurs, Aussi Mouchoirs en Lawn
et Mercerisés,

Mouchoirs en toile, Ourlet & Jour, pour Hommes,
valeur spéciale,

Mouchoirs en Toile, Ourlet & Jour, pour Dames,
valeur spéciale,

Mouchoirs en Lawn, Ourlet & Jour, pour Hommes,
valeur spéciale,

Mouchoirs en Lawn, Ourlet & Jour, pour Dames,
valeur spéciale.

Aussi articles unis dans les lignes ci-dessus,

Mouchoirs rouge Turquie.

Bordure Imprimée Indigo.

Quant 2 la balance de nos Mouchoirs & Bordure en
Broderie et en Dentelle, nous nous en débarrassons a
des prix spéciaux.

GREENSHIELDS

MONT
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EXTRAORDINAIRE

Printemps 1906

DERIES. MOUCHOIRS, RUBANS, BAVETTES, SOUS-VETEMENTS TRICOTES POUR DAMES,
ET ARTICLES TRICOTES FANTAISIBE, PARAPLUIES POUR DAMES

dérables aux anciens prix, auxquels il sera impossible de rerouveler les ordres. Nous
ce & la grande avance sur la matiére premiére,

emander un prix plus élevé.

Bavettes

Nous faisons une spécialité de Bavettes. Nous
vous demandons de voir sans faute notre No. 26 Spé-
cial. Ce numéro et d’autres numéros principaux vous
assureront des valeurs que nous donnons.

J

Articles de cou

Articles de Cou Fantaisie, pour Dames, en grande
variété.

Cols en Broderie pour Dames.
Cols en Dentelle pour Dames,

Plastrons ou Chemisettes en Dentelle et Soie, pour
Dames, en grande variété,

Assortiment complet de Cravates Windsor en stock.

J

Ombrelles
et
Parapluies pour Dames

Toujours un grand stock A des prix populaires,
comprenant quelques lignes trés spéciales pour vendre
a 75¢., $1.00 et $1.25.

LIMITED

REAL

offrons les
nous espérons que nos amis verront nos échan-

Chiffons

Fini brillant,, 175 cents en montant ; largeur 39-42
pouces. Aussi Chiffons étroits pour plissés et froncis,
1 pouce, 3| pouce, 1 pouce, 4 pouces, 6 pouces,

J

Sous-Vétements
pour Dames

En Balbriggan, Fil Lisle et Coton pour Dames et
Jeunes Filles, manches complétes, demi-manches et
sans mauches. Plusieurs lignes dans les grandeurs
O.8. et extra O.S., dont nous avons le contrble

spécial et que 'on trouvera trés désirables,

J
Veilings et Nets

Assortiment complet des dernidres nouveautés en
Tissus pour Voiles, Voiles Crépe de Chine Chiffon,
nouveautés en Nets et Gaze avec pois Chenille, As-
sortiment complet de “ Morning Veilings Frangais,
Toujours en stock : Nets Bruxelles, Nets Bretonne,
Malines, Mechlins et Moustiquaires, ainsi que Nets
Point d’Esprit et “ Black Dress,”’

GREENSHIELDS & CO., LIMITED

VANCOUVER, C.A.
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| LE CAOUTCHOUC A CEYLAN
/ i Bien que superficie de Ceylan ne
Ipasse pas 200 milles sur 100, son
i iiffre 'exportation s'éléve par an a
! nviron 7 millions de livres sterling.
Son importation est d’égale valeur.
Rien qu'en thé Ceylan en exporte des
lizaines de wmillions de livies. Mais
f pour Pinstant tout le monde s'adon-
| ne an eaoutchoue et en plante.  Des
compagnics se fondent pour la vente en
aros. Les journaux abondent d’articles
sur le caoutchone. A vrai dire, la cul-
ture de cette denrée ¢st une mine d'or
onr chaque propriétaire,
! | On ne saurait  s'en étonmer,  Los
5 3 ] 0 ms ont  déja réalisé de 5
' | shillings 6 d & 6 shillings par b, Tls
’ i | wéme atteint 3 shillings par 1
| i |
| e |
| | e ey, Smemy
|
| | t DECES
- B

] s
| .

1 (Uest avee regrel gue nous apprenons
| b PP
| la mort de M. Robert H. Cains décédé
| 4 Vankleek Hill, Ont.,, le 7 février

i | . Modales ']"\II\‘I“:\D ‘\':” \( ""_“ “?‘I”‘I'l“ Case se vendent emboltés par deux Le défunt, un des principaux mar-
| | rté par Shor o, 214 { ot par trols a " diqués de 3.0 i
. B Siaes e Dosrd of Teade, Momirad, Con ' P87 " prix indiaués de $3.00 - chands de cette ville, était le fréve de
| e | Dress Suit Cases” sont & la fois trés 16 1 Awdessu M. George L. Cains, de MM. Green-
! ! | gers et de grande durée et sont mis o Pour plus amples rensclgnements éeri  ghields, Ltd,, et de M. Fred. L. Cains de
| H vente & partiv de $3.00, Ces “Dress Suit  re & MM, Short & Co Brophy-Cains Ltd, auxquels “Tissus et
i\ I " Nouveautés” adresse ses plus sincéres
{ e
i | The D. McCall Co. puchon. On en voit en pyroxaline, pailly  <OMdoléances
x! uosier, chanvre et braids fins
[ ) Unie e forme trog en faveur, et qui B g
i MM. D. McCall Co. nous communiquen
obtiendra peut-dtre la plus grande vogue
| les informations suivantes i 2 .
1 Les chapeaux de mdeur  movenne ponr fa sal n‘w prochaine, est la capote (Mest avec regret que nous avons ap
- - v Y ntement releviés i o da ontes les M
f sout en offre maintenant et prédomineront  (HEIIAL IWENCE Tl dins (outes 15 g g mort de M. L. A. Brais, représen-
; + ortes de d et qui peat étre faeile %
sans aucun doute l-‘HH togque étant | ment fagonnée en offets tricorne, Napo- 40t au Canada de la maison Rudolph
8 e e v calotte ronde se voit ape
| plus en vogu calotte rond s leon ot togu Dentsch manufacturier de tapis
§ 11 dans la majorité des formes et la noun
N | velle ealotte “Derhy ronde mais I Tout indigue que I fleur seront
! ‘ ' ment plus haute que Vanclenne, est trés ndement  employée A printemps, . "
i en faveur a Paris Les roses de tous les styles et toute
| I} Le canotier reparait de nouvean ave s nuances tiennent une place proém "est avee un vif regret que nous en
| I 1
H un haut bandeau en arriérve, parfois (e j"“'”']‘ y"} son. On emploie '“‘“'I"”" registrons le décés de M. Pierre Lamy
i élevé et on voit quelques modéles avec  1es guivlindes en  coquelicots avee  bran- ; svrier
un bandeau de coté, La modiste peut ain-  Ches comme  garniture  d'arridre survenu le 18 février
: ¢l garnir de flewrs le chapean. La pa uuances de flenrs principales sont Le défunt un des plus anciens et des
[ | ﬂ! €st quelquefois entitrement converte. Or ivante leux rose, fuchsia, vin plus connus parmi les marchands-détail
| : offre uul grand  nombre ; des chapeaux “ "“""{' grls, réséda, he “““"w'l‘ et leurs de nouveautés de Montréal était né
| avec calotte en satin et bhords en paille ombreuse wtres  nuances, quelquefois  , o y . P " 9
| { 1 de fantaisie. Les pailles d'ltalie  blan u nombre de six sur une méme flenr L " F.Q9 wm I'\"" -
| chies on non blanchies prennent wne pl Les plutes dautrnche of les ospreys  APIEs avolr fait ses études A I'Ecole
ce proéminente. Les prix de  quelgne dins toutes  les  nuances  prévalente Normale Jacques-Cartier de Montréal, M
aqualités ont été avancés de 25 pour cont ont parmi - les nouveantés & employer Lamy débuta comme commis dans la
! i Les capelines Itallennes sont de non pour les chapeanx de la meilleure eaté marchandise sdéche. En 186 il s'établi.
| ’ veau en faveur canuse des nombrense arie
I |
I
| |

| maniéres dont elles penvent étre facon Les ornements en éeaille .en nacre, et - i 2
: nées. Les chapeaux Chiffon sont aussi po  en perle fumée sont les principales nou I876, 11 s'associa avec son frére, M. Her
| pulaires que jamais, Pourles chapeanx veant dans cette catégorie de mar cnle Lamy, sous la raison sociale Lamy
| | Ready-to-wear,” la mode i New-York est chandise bien que l'on vole de nom & frére, avee magasin rue Notre-Dame
| il | A la double calotte, mais plus petite qu hrenx  effe ombiés avee de grandes  qust
! | celle en usage aun printemps 1905 Cett honeles  de is pourles chi WX noir " - ’
it | forme, en paille de Milan et garuic de  Les sarnitures or sont trés employée Tissus et Nouveautés” offre a la fa
1 net plissé on d'un simple effet en soic  ding tontes les combinaisons, On offre  ™Mille du défunt ses plus sincdres condo-
i | et ruban, produit un effet trés élégant hapeanx A calotte nuancée avee gar leances.
J 1R Un 11.1* chapeanx les plus populaire niture 1SS0 i ainsi que des calottes
i | pour I'art de la modiste est la forme cn en dentelle guipure
b i | SRR SR YRR AR
|
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e SPHINX"

S1 NON, DEMANDEZ A VOIR NOS ECHANTILLONS DE

Viouna Uni, . . . . . . Nos 100, 110, 120.
Serge d'Eté, Tudigo, . . . Nos 300, 310, 315, 320, 330, 335,
Vicuna Croisé, . . . . . Nos 200, 210, 220, 230, 240, 250.
Serge d'Eté, Noire, . , . . Nos 315, 320, 335

La Marque SPHINX imprimée sur la lisiére du drap
est une garantie absolue de la

Permanence de la Teinture, Fxcellence du Materiel,
Satisfaction du Client.

' P.GARNEAU, FILS & CIE,

QUEBEC.

ETOFFES A ROBE DE MODE POUR 1906

Mohairs & carreaux fantomes,
Cripeline de Laine,
Alpaca dessin fantome,
Albatros de laine,
Flanelle Opéra Brodée,
Batiste de Laine
Alpaca Gris mélangé,
Mohair fantaisie, haut ton,
Eolienne soie et laine,
Alpaca noir grande largeur et valeur spéciale

e e saten - MERSELDA et CRYSTALLINE
ETOFFES de fantaisie IMPERMEABLES pour RAGLANS.
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Ainsi qu'on le verra dans les annonces
des diverses maisons de modes, les ou-
vertures des Modes du Printemps auront
lieu le 5 Mars et les jours suivants et non
dans le mois de Février, ainsi que celn
ge passait les années précédentes,

La date fixée cette année semble don
ner satisfaction au commerce. Dans un
puméro précédent “Tissus et Nouvean-
tés" faisait d'ailleurs rvessortir les avan
tages qu'il y aurait A fixer la date des
ouvertures dans le mois de Mars.

NOUVEAUTES DANS LES BLOUSES '

La grande activité qui régne dans tou-
tes les manufactures de blouses et les
fortes commandes qui les obligent atra-
vailler sans reldche, sans pouvoir faire
les livraisons & temps, sont une bonne
preuve que la popularité de la blouse
séparée se maintient.

C'est pourquol les modéles offerts sur
J¢ marché sont d'un grand intérét pour
tous les acheteurs dans ces lignes. Tout
cc qui est nouvean est examiné avec soin
et l y a peu d'hésitation & adopter 14¢
modeles qui offrent quelque nouveauts,

Le point dominant dans toutes les h
gnes de blouse a 6té, pendant quelque
temps, et continue A otre 'effet lingerie,
Mais cette idée présente de nombreuses
variations et Jes acheteurs trouveront
de V'intérét dans les dernidres nonvean-
tés ajoutées A ces lignes.

Quatre genres de blouses.

On peut dire que les effets populaires
dans ces ligpes sont représentés par
quatre genres de blouses. En premier
lien vient la blouse en lingerie, faite cu
styles et qualités satisfalsant aux de-
mandes de toutes les branches ducom:
merce. Le second genre comprend les
blouses en dentelle, particuliérement “n-
téressantes cette saison, & cause des com-
Linaisons de dentelles variées arrangé s
pour la représentation des dessins,

Le troisidme genre est représenté par
1t Dlouse en sole faite de soleries légh
res, depuis les chiffons délieats et 18
tissus de soie jusqu'aux taffetas et mes-
galines, pesanteur chiffon, avee un as=oi-
timent pour la demande & prix populai-
res dans cette classe de blouses en soie-
ries japonaises. La quatridme classe de
blouses, celle qui a un réel élément Ge
nouveauté, est représentée par la blou-
se & simple effet de chemise, genre d:
nouveau en vogue.

Ces différentes lignes sont représon
tées par un certain nombre de moddlos
magnifiques produits par les principaux
manufacturiers.
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Caractéres nouveaux

Parmi les caractéres offrant de la nou
veauté dans les blouses, il faut noter
Vemploi de certains effets de broderie,
contrastant avec les articles  francais
foits & la main, qui ont eu tant de vo-
gue. L'introduction de ce genre de garni
tures sur les blouses windique pas né
cessairement que les broderies francai-
ses A dessins compliqués, faites & la
main ou en travail & la main imité, ne
solent pas toujours trés désirables; elle
indique plutdt que d'autres effets seront
aussi en vogue, de sorte que la blouse en
lingerie offrira une variété plus grande
que jamais,

L'empidcement double est A remarquer
duns les divers modeéles de blouses, Ia
petite chemisette et I' pi t pro-
fond se combinent souvent dans le mé-
me modele,

Les manches continuent & s'arréter au
coude, surtout avee les blouses ayant un
caractére de fantaisie et les blouses ha-
billées.

Blouses en dentelle

Il y a une tendance & employer des ef-
fets plus légers pour les blouses en den-
telle, bien gque le point d'Irlande soit ton-
jours en bonne demande et ait un cachet
«W'élégance. Beaucoup des plus belles
Llouses ont pour base de la dentelle “ba-
Ly Irish” combinée avec d'autres den-
telles on avee de la batiste brodée pour
former contraste. On remarquera que,
dans tous les genres de Dblouses, plu-
sieurs sortes de dentelle paraissent dans
e méme modéle.

Blouses en soie.

Les blouses en soie pour le commerce
populaire ont aussi une tendance aux ef-
fets de lingerie. les soles japonaises
avee insertions et appliqués de deptells
font impression sur la clientéle populai-
re. Ces blouses offrent une grande va-
riété de modéles,

On remarque U'introduction d'un peu de
couleur dans les blouses en taffetas, en
messaline et en chiffon. Les blouses do
ce genre sont des articles qui se venden
bien au commencement du printemps, et
on en offre dans les nuances qui s'har-
monisent avec les costumes da prin-
temps.

Une autre classe de blouses est le gen-
1e tailleur en effets toile et coton, et
tout indique que ce genre aura de la vo-
gue, car il constitue une variation de la
blouse en lingerie ou de fantaisie.

On voit des modéles de ce genre faits
en shirtings de coton de la meilleure qua-
lité, A rayures vagues et unis. La blouse
genre chemise simple est un modéle sui-
vi de prés; elle a des manches mun.2s

T

ralement terminée par une bande surla-
quelle s'adapte un col rabattu en toile,
Lrodé ou uni.

———
LES OMBRELLES EN LINGERIE

Les ombrelles, méme A cette date pré-
coce, sont réellement magnifiques ; on
en voit de tous les moddles et de toutes
les qualités depuis la toile blanche et la
sole taffetas jusqu'a I'élégante ombr2l-
lc en dentelle et chiffon, dit “Dry Gools
Reporter.”

L'ombrelle en lingerie semble (he
Y'ombrelle du jour, et pourquol ne l¢ se-
rait-elle pas? Les robes et blouses en lin-
gerle seront certainement trés ea vve
cette salson et, naturellement, T'ombr 2lle
sulyra le mouvement. On voit ces om:
brelles recouvertes de plissés en den-
telle valenciennes de l'effet le pluse ot-
trayant, de médaillons en dentelle et de
Lroderie.

Des ombrelles en fine toile 3
mouchoirs brodées a la main, ont dos
insertions de dentelle, et sont feson-
nées sur le bord. Une jolie ombrelle en
moussline porte trois rangs de fins ru-
chés, avee de la valenciennes froncée en-
tre les rongs de ruchés et de la dentel-
le au bord.

La broderie & oeillets, trés en vue sur
tous les articles pour cette saison, est
aussi trés employée pour les ombrelles
en toile blanche, et produit un effet trés
élégant, 11 est A remarquer que beaucoup
'ombrelles ont des manches unis en
Lols naturel.

Pour les ombrelles en sole, les effets
Persans, trés blen considérés cette sai-
son, sont employés en toutes couleurs,
et leur seul fini est une pordure piquée
A jour.

Les dessins Dolly varden et le taf-
fetas uni, dans les couleurs populaires
cette salson, feront extrémement bien
sur les ombrelles, Beaucoup de ces om-
elles ont des manches en fréne an-
glais, dont la poignée forme une téte de
canard, ou représente tout autre objet
unique, mais d'un effet attrayant.

il i o
LE JUPON A LA MODE

—
Poru étre bien “jupée” selon 1a mode,
i} nc faut pas que le jupon soit trop long.
11 ne doit pas descendre plus bas que les
chevilles, il faut quil soit rond, trés am-
ple dans le bas et serré aux hanches.

Le jupon de jour doit se porter simple,
sans dentelles ni balayeuses.

Pour celui du soir la plus grande fan-
taisie est adoptée.

Comme jupon du soir, le “New-York
Herald” recommande un jupon en satin
rayé rose et blen changeant: Ce mélan-
ge de couleurs produit un mauve ravis-
sant; le jupon est orné d'un haut volant
de mousseline de sole mauve plissé trés

de manchettes dune 1 kK
molles on empesées. L'encolure est géné-

i t, et dans le bas se trouve un vo-

lant de haute Valenciennes monté d'ua
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Pe.1-Angle s’adresse aux Détailleurs

Faites savoir au public que vous vendez les Sous-Vétements PEN-ANGLE.

Nous avons énuméré aux Canadiens, dans les journaux, les qualités des Sous-
Vétements PEN-ANGLE—donnant les raisons pour lesquelles ils devraient en porter.

Nous avons ainsi convaincu la grande majorité des acheteurs de sous-vétements que les

Sous - Vetements

lrrétrecissables

Pen-A ngle.

sont les meilleurs sous-vétements sur le marché.

Tout ce qu'ils désirent connaitre c’est 1'en-
droit o ils peuvent s’en procurer.

Nous savons que cela vous paiera d’orner votre vitrine de Sous-Vétements PEN-ANGLE
p

et de mentionner, dans vos annonces, que vous en avez en stock.

Nous vous enverrons une
vignette de notre marque de commerce, si vous désirez la publier,

T'he Penman Manufacturing Co., Limited,
Paris, Canada.




36

galon de soie mauve & jour et reflets ar
rentés. La téte du volant consiste en in
crustations d'entre-deux de Valenciennes
de différentes longueurs, entourés de ga-
lon. Une avalanche de balayeuses  de
taffetas mauve garnit le bas du jupon.

Darés M. Louis De
tant la D. MeCall Co. Ltd, les formes de
chapeaux les plus en faveur Jusqu'a pré
sent sont de grandeur moyenne et de
formes trés diverses. Parmi les nouveau
tés, on remarque les chapeaux en satin
aver une calotte ressemblant & une ru-
che d'abeilles,

La forme togque jouit toujours dune
certaine vogue.

Les garnitures principalement employ-

les, représen

€es sont les rubans Duchesse, ceux en
sole chaugeante, les galons en mohair,
les plumes d'autruche, les pompons faits:
de ces mémes plumes et les dentelles

Quant aux fleurs, elles seront employ-
€es & profusion, surtout les roses de di
mensions petites et moyennes. Les au
tres petites fleurs se recommandent aus-
sl

On se servira également de quelques
ornements en métal coloré et en corne,

Relativement aux nuances, M. Decel
les penche plutét vers le vieux rose et
les bleus piles; on retrouve également
le brun mélangé aux autres nuances,

M. J. M. Orkin, de MM. Chaleyer &
Orkin, dit que les affaires ont repris
beaucoup d'activité depuis le commence
ment de Février,

La demande a porté sur l'assortiment
général et plus particulierement sur les
chiffons, les malines, les galons en mo-
hair, la crinoline Pyroxiline.

Le# fleu de toutes espéces de gran
deur moyenne et petite se vendent aus
sl trés bien,

Relativement aux couleurs, M. Orkin
recommande surtout le violet dans ses
Luances divers
le Magenta

'8, les rouges sombres et

- - -

M, Wm. Alexander, de la maison 8. F.
McKinnon & Co. Ltd., de Montréal, esti-
me que la saison du Printemps sera ex
cellente au point de vue des affair 8, si
Fon en juge d'aprés les commandes qui
ont été prises,

Il nous dit également que la demande
porte sur les formes moyennes faites en
paille de fantaisie, en chiffon ot en mo
hair, Un grand nombre de ces chapeanx
ont des calottes en satin. Dans les garni
tures, M. .Alexander recommande les
braids de paille de fantaisie entremélés
@or, les rubans, dont la vogue n'a ja
mais été aussi grande, dans les genres
taffetas duchesse unis et Dresde. La sai-
son prochaine promet d'étre exception
nelle pour les flenrs telles que les peti-
tes roses et en général toutes les pett
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tes fleurs, ainsi que |
mes d'autruche, de w
nuancées, sont trés honnes,

En ce qui concerne les nuances, il re
commande le vieux rose, le réséda, le
Plewet, le bleu-marin, le rouge cardinal
le blane et le noir.

'8 raisins. Les plu-

ne que les plumes

. * »

M. F.X. D. de ndpré, de MM, De-
benhams [Canadal, 1td nous communi
aue ce qui suit relativement aux modes
du Printemps.

“les petites formes qui ont en tant
e vogue I''utomne dernier, tendent #
elre délaissées pour des formes plus ra
tionuelles de grandeur moyenne dans les
genres trés croqués, c'est-d-dire se pré-
tant & toutes les fantaisies de la garni-
ture. Les formes Canotiers, Champigno«
plateaux, tuques et cones Jouissent éga
lement dune grande faveur.

Les “Walking Hats" qui avaient eom
pletement disparn semblent vouloir nous
revenir sous la forme Postillon, Les
“Ballors,” ou canotiers, qui avalent aus-
8l passé de mode reviennent également:
sur le tapis de la Mode avee quelques 1é
2éres modifications; il est a remarquer
Gue ce genre convenant mieux que tout
autre & un certain type de femme, n's
Jumais é1é  avantageusement remplacs

La forme “bhonnette” parait toujour:
ftre mise de coté.

Les Toques, convenaut surtout aux
personnes d'un dge moyen sont toujours
de grande mode,

Pour la confection des chapeaux du
Printemps, on se sert de velours unis,
chinés et brochés; le chiffon et la mous
seline de soie n'ont rien perdu de lear
Vogue, mais il est & remarquer que le tal
le s'emplole de préférence pour la clien
tele d'élite. La erinoline quelquefois ap
pelée Pyroxiline est également trés en
vogue; il faut également mentionner la
raille Leghorn qui convient surtout auy
chapeaux pour 1'été,

Yarmi les autres garnitures, il  con- .

vient de mentionner les ailes et les plu
mes d'autruche. Jamais le role des fleurs
waura éé aussi important que cette an
née, surtout les petites flems telles que
les myosotis, les lilas, les Jacinthes,« les
petites roses comme les roses de Mai et
les boutons de roses, Le feunillage est
Ggalement bon en y ajoutant les fouge-
res et les capillaires,

Relativement aux nuances, le blane et
le noir sont toujours trés a la mode, ain
8! que les tons roses, compris dans la
Carte Syndicale entre Nymphe et Bac
chante, les verts de Citron a Pastéque,
les Bleu ciel, le bleu-marin, les rouges
foncés,

LR

M. G. H. McAllan, gérant de la suc-
cursale montréalaise de MM. G. Goald
ing Sons & Co, nous dit que d'aprés les

derniéres indications pour les modes du
Frintemps la demande portera principa-
lement sur les chapeaux de grandeur
myosotis, I'héliotrophe et les petits bou-
ront en premier lieu les fleurs dont la vo-
Bue n'a Jamals 616 aussi grande, surtout
les petites fleurs, telles que les lilas, 1
myosotis, I'nélotrophe et les petits bou
fons de roses. Les malines, ainsi que les
rubans taffetas, sont trés recherchées,

En fait de nuances, M. McAllan re
commande surtout les tons héliotrope ou
crépuscule, framboise et rose.

- - -

M. F. X. D de Grandpré, gérant de la
succursale de Montréal de MM. Deben-
ham |Canada) Ltd, nous indique les ten
dances principales des modes du  Prin-
femps, telles qu'indiquées par les mode-
les des principales maisons de modes de
Paris,

Mme Germaine, Paris,—~Formes de chu-
peaux: petites et de grandeurs moyen
nes. Garnitures principales: mousseline
vénitienne, rubans unis, faillantine; pe-
tites fleurs, myosotis, mimosas, lilas, ja-
cinthes, roses dans les couleurs naturel-
les,

Nuances principales: gris vert, fram-
boise, prune et vin,

Mme Feurly, Paris. — Chapeaux asses
Btands affectant les formes Canotier, tu-
Ques, cones et plateaux. Garnitures prin-
cipales: crinoline, paille Leghorn, tulle,
boutons de roses, petites roses de Mai,

Nuances: Minuit, vin, vert, brun.

Mme Torr, Paris. — Chapeaux de gran-
deur moyenne, 18 les genres toque, tu.
que et cbne avec calottes en satin, Gar-
nitures: paille trés fine, rubans, ailes,
Petites fleurs & profusion, surtout les
llas. Ornements: boucles en nacre.
Nuances: vert et framboise,

Mme Ponyanne, Paris. — Chapeaux
de grandeur moyenne, principalement
dans les formes plateaux et togues. Gar-
uitures: erinoline, tulles, rubans unis et
chinés, alles, plumes paradis, petites ro-
ses, feuillage, sainfoin.

Nuances: belu pale, bleu faience, blé,
héliotrope.,

Mme Blondel-Pujol, Paris, — Formes
de chapeaux trés relevées sur les cotés,
dans les genres Canotier. Garnitures :
paille Leghorn, erinoline, paille Yeddo,
rubans Pompadour, tulles; ornements
nacrés et en écaille de tortue.

Nuances: Vert foncé, hélio, et vieux
rose,

Mme Charlotte, Paris. — Formes de
grandeur moyenne trés garnies sur les
cOtés et en arridre. Garnitures: paille
fine, paille Yeddo, paille Tagal, rubans
chinés et brochés, plumes d'autruche a
effet cache-peigne. Nuances: Bleu Saxe
et conleurs foncées,

Marescot Soeurs, Paris, — Chapeaux
assez grands et moyens en paille de fan
taisie. en paille d'Italie, en crin, garnis
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HRUTE COUR D& JUSTICE DU CRNRDR,

ion Suspender Co, Berlin Saspender & Button Co,
Niagara Falls, Herlin
DORAN \ HOGADORE

Extrait du Jugement rendu en fin de plaidoyer par sa seigneurie ;
MULOUK, ¢.J

L'opinion que je me suis formde sur cette cause est telle qu'il me serait inutile de ln considérer plus longtemps.

Depuis dix-huit ou vingt ans, les demandeurs sont en affaires comme marchands ot fubrieants de Bretelles, leur com-
merce uttteint une production anunuelle de $200,000 & SZ50.00.  Lls ont fuit une {ro grande publicité pour le développer
Une de leurs marques de commerce, dont ils se sont servis pendant de nombreuses annces, ost i lotre ')

Les défendeurs font un commerce semblable. s n'ont fourni aucune preuve, of, pur co
étre rien de défini qui puisse nous servir de base pour apprécier wdne de dours nffuires,

Pendant quelque temps, les défendeurs ont t'nx'n ¢ comme marque de commeroe, les lettres * B, 8. Co ", qui signi-
fient, & mon idée, ** Berlin Suspender Company . 1l y a environ huit mois, ils ont com mployer ces lettres et ont com-
mencé i se servir de la lettre *“ B”, 11 est clait qu'en faisant ce changement, los défendeurs avalent en vue la lestre *I '.
avec les mots ** trade mark ” de part et d'autre, que les de
en faisant préparer sa marque de commerce, en obtint la
la transmettant au graveur, mentionna le fait queles demandeurs avaient wy
évident que les défendeurs, en adoptant la lettre * B pour marque de commerce, n'ont P g
la marque des demandeurs, mais en sachant parfaitement que ceux-ci employient la lof tre 0
ont commencé ainsi i chercher a obt pour leurs marchandises, si ma conelhsi
loppé & l'avantage des demandeurs, méme temps qu'ils prenaient In lottee ** |
correspondant mot pour mot avee 'étiquette des demandenrs, exceptd gque les de
mettaient au bas de l'étiquette les lettres 3. Co.", aun lien des lettves ** 1), N. O,
remarque aucune différence entre les deux étiquettes, soit dans les
par ligne, le nombre de lignes, la conleur du i i la porition de
différence si ce n'est que, sur leur étiguette, les défendeurs ont I letty
signature ou les initiales imprimdes au bas, ils ont changéen “B" le “ D ‘DN Coomnkers !, pour en faive * B.8.Co,,
makers”. 1l semblerait done que, si intention des défendeurs doit 6tre prise en considération, Madoption de ces caractires
des méthodes des demandeurs jette de la clarté sur le but Jue se proposaient les défendenrs en se servant de la lettre ** B’
sur le bouton et sur l'estampille. .

Si les défendeurs avaient désiré changer leur marque de commerce, ** BN, (o,
que, de tous les autres dessins que I'ilxgw"ninnilé aurait pu fournir, ils aient choisi une I
plus en apparence et en consonnance de celle des demandenrs? Kst-ce une
efforcés de copier substantiellement la margue de comn
permic d'échapper aux conséquences légales d'une contr ¢
sion dans l'esprit du public ? J'aurais pensé que si les défendears avaient en u
serait entré dans la boite des témoins et 'aurait offerte. Aucun ne s'est pr

11 y_aura done jugement en faveur des demandeurs, défendant anx d
des demandenrs, et SUPUIANT que Tes demunden e o POIL i 1N 1o

nsdguent, nous n'avons peut-

s emploient dans lour commerce ; ear un des défendeurs,
en la détachunt dow murchandises des demandewrs, et, en
YD est done

Arque de commer

maniere décrite.  Tg
oL Juste, le marehé qui avait été déve-
low deéfendenrs adoptaient une étiq uette
donrs se kervaient de la lettre 13" et

nploydes par les demandeurs, Jsne
rensions, o caractore des lettres, le nombre de lot:res
e don bretelle * ne découvre ancune
) Inu How de dn dettre <D™ o que, dans la

o pour une autre, comment se fait-il
'Ure de Fulphabet qui se rapproche le
comeldence, ou bien les défendeurs se sount-ils
e des demandeurs, uvee une variat n si légire gu'elle lenr

Wi euxandimes le bénéfice d'une confu-
* houne explication a douner, 'un deux

olct e I lumidre sur lintention des
défendenrs,” .
—_——
' MADE IN CANADA MADE IN CANADA
GUARANTEE GUARANTEE

F THIS SUSPENDER STAMPED) F THIS SUSPENDER STAMPED|

%{/{ Dtk Gratr B Wik

IS NOT IN EVERY WAY IS NOT IN EVERY WAy
SATISFACTORY AFTER SATISFACTORY AFTER
YOU WEAR IT BRING YOU WEAR IT BRING
IT BACK AND GET IT BACK AND GET
ANOTHER PAIR IN~ ANOTHER PAIR IN=-
STEAD. STEAD.
D.S.Co. B.S.Co.
MAKERS MAKERS
Véritable. Contrefaite,

AVERTISSEXIENT,

Extrait de I'acte concernant les marques et dessins de commerce : Chapitre (04 ;

Section 17. Toute personne, autre que celle ayant fait envegistrer |a margue de
chandises ou un article d'une description quelconque avec une marque de commerce on wt oun qui se sert d'aucun
paquet ou objet ainsi marqué qui a été employé par le propric¢taive d'une telle margue de nmerce, ou gni scier
ou met en vente aucun article marqué d'une telle marque de commerce, ou d'une part e quelcongue
une | ‘tention de tromper ; est coupable de delit et sujette, pour ¢
et pas moindre de vingt dollars, laquelle amende devra étre pa
les frais encourus dans I'exécution du jugement et le reconvreme

Section 18—Une action peut étre intentée par tout propriétaire d'une man
qui se sert de sa marque de commerce enregistrée ou d'une imitation frauduleuse h
quelconque portant la dite marque de commerce, ou toute imitation de cette
est ou qui prétend étre le sien, contrairement aux dispositions de cet acte, 12

— o

Commerce, qui marque des mar-
R

aque offense, i une amonde n'excédant pas cent do'lars
au propridtaire de ln dite marque de commerce, ainsi que

ue de commerce contre toute personne
O eolte marque, on qui vend un article
e, o _contenu dans tout paquetage qui
022w, 17,

Un rapport plus détaillé de ce procés sera envoyé sur demande adresede i In

DOMINION SUSFENDIER COMPANY,
NIAGARA FALLS.
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de plumes, ospreys, tulle, ailes, ruban
de velours
Nuances: blé, bordeaux, hronz

vert, bleu-marin, blen

vieux

xe

A leur ouverture de modes du Prin
temps 1906 qui aura I|-~v|. le & .\|.u~”4
les jours suivant MM. Chaleyer & ||:
kin exposent une © HNection splendide de
pl rallx importes. ‘
(hmrm:x‘llm-k (;.-\- marchandises u"uuh:‘u».
et de fantaisie pour le commerce dn b IPIA
temps n'a jamais é1é aussi ||‘|l‘|l u»«;u‘l_
il comprend toutes les soleries n-x_np.r{
6es dans la Mode, rubans, garnitures
fleurs diverses, plumes el orpements

Il est bon de se rappeler que toutes
Jes marchandises en vente par la mai-
son Chaleyer & Orkin sont strictement

importées.

M. Louis Decelles représentant la ll:

MeCall Co Ltd a4 Mont et dans les
Cantons de I'Est :
Ottawa & l'ocea de l'ouverture tlr.\
modes de la suceursale de la D MeCall
Co Ltd, qui aura lien le 12 Mars au No
111 Rue Sparks.

MM. D. McCall Co Ltd, 112 Rue St
Plerre, qui sont représentés a Montréal
par M. Louis Decelles, viennent d'envoy
e A leur succursale un assortiment
splendide de Chapeanx Ready to Wear,
de rubans de tous genres et de toutes
nuances, de Fleurs. de plumes et de
braids de paille, Les modistes feront
Lien d'examiner cet assortiment et de
¢ rendre comple des prix qui sont les
plus bas du marché

Nous engageons vivement les modis-
tes de passage & Montréal a l'occasion
des ouvertures de Modes du Printemps
de ne pas négliger d'aller visiter la mlly
(d'exposition de la D. McCall Co Ltd si-
tuée 112 rue St-Pierre vis-d-vis des ma-
gasins 8. Carsley Co Ltd

MM. D. McCall Co Ltd vont réunir pour
cette occasion une superbe collection d»
chapeaux importés, modéles sortant des
premiéres maisons de Paris, Londres et
New-York.

MM. Chaleyer & Orkin viennent de
mettre en stock une superbe collection
de fleurs importées représentant les gen
res les plus en vogue a4 Paris. Le com-
merce est prié de placer les commandes
de bonne heure, car il s impossible
de remplacer ces marchandises,

Aucune modiste voulant faire honneu
A son propre commerce ne pent néglizger
le vaste assortiment de Nouveautés de
Haute Classe en fait d'articles de Mod«
exhibé par Goulding & Sons, dans
leurs magasins situés 230 rue MeGill 4
Montréal,

M. Allan, lear gérant local, expirimen
te et génial, dit qu'avee l'assistance de
son personnel, ils peuvent avoir une lar
ge part dans les nouvelles affaires ot
qu'une invitation cordiale est offerte au
commerce,

L'ouverture des modes dun Printemps
de la maison G. Goulding & Sons aura
heu le 5 Mars et les jours suivants a la
succursale de Montréal située 230 Rue
McG

A cette exposition, & laguelle le com
merce des Modes est cordialement invi
té, on verra les chapeaux-modél des
1 :midres maisons de Paris, Londres ot

se rendre @,
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New-York, ainsl que toutes les nouvean-
tés du Printemps en fait d'articles de
modes SE—

MM. Debenhams [Canada] lad  vieo-
nent de mettre en stock des lignes com
pietes de leurs rubans bien connus sous
les noms de D C. 2 et D, C. 3

attirons lattention des lecteurs
1s ef Nouveautés” sur 'annonce
de MM. 8. F. McKinnon & Co, lad, 87
Rue St-Plerre, Montréal; nous leur re-
commandons de ne pas manguer de visi
ter lexposition des modes du Printemps
de cette maison progressive qui aura lien
le & Mars les jours suivants et of l'on
pourra voir tout ce qu'il ya de plus ré
cent en fait de nonveautés pour la sal
son prochaine

Les chapeaux-modéles qui y seront ex-
posés sortent des premiéres maisons de
Faris Londres et New-York,

MM. Debenhams [Canadal ], Ltd, ont un
ortiment complet de braids crinoline
et de rubans de paille & tous les prix, a
partir de 121 pléce de 10 verges.

MM. G. Goulding & Sons, 230 Rue Me:
Gill, Montréal, ont un assortiment choisi
de plumes d'autruche dans toutes les
nuances a la mode.

MM F. McKinnon & Co Ltd, 87 Rue
St-Pie Montréal, ont dans leurs
gasing un assortiment immense de for
mes en broche pour la confeetion des
Les prix cotés sont des plus

M. R, représentant MM. Cha-
& Orkin, se rendra & Ottawa A
asion des ouvertures de Modes que
ln maison fera dans la derniére semaine
de Février, dans les salles du Russell
House.

MM. G. Goulding & Sons 230 Rue Me-
Gill ont en stock un immense assorti-
ment de fleurs pour la garniture des
Chapeanx dn Printemps, Leur collection
de chapeaux garnis de fleurs est super-
he.

MM. Debenhams [Canadal, Ltd nous
prient de porter & la connalssance des
modistes qu'il reste encore quelques pla
ces vacantes dans leur salle de cople, Les
modistes sont cependant pri de se fai
re inserire sans retard, car les deman-
des sont nombreuses

MM. G. Goulding & Sons, 230 Rue Mc
Gill, Montréal, viennent de recevoir un:
collection trés var de chapeanx “New
York Sailor” dans toutes les coulears
roavelles,

Exposition des Modes du Printemps a
Ottawa

M. Raoul Dionne, rveprésentant MM,
Chaleyer & Orkin, fera une premidre on-
verture des modes da Printemps 4 Ot-
ta & partiv du 26 Février, dans les salles
d'échantillons du Russell House et une
denxiéme ouverture vers le 12 Mars dans
le méme loeal.

Nous ne saurions trop recommander A
nos leetenrs da Distriet d'Ottawa de ve-
nir examiner les chapeaux-modéles im-
portés, ainsi que les dernidres nouveau
tes en fait darticles de mode de MM.
Chaleyer & Orkin; nous leur assurons
en toute confianee quiils anront un réel
avantage & visiter ces ouvertures,

Grand Choix de Rubans, Soieries et
Dentell

MM. Brophy, Cains Ltd nous deman-
dent de porter a4 la connaissance des
modistes et des marchands qui seront
de passage & Montréal & loccasion de
Fouverture des Modes du Printemps,
qu'ils ont dans leurs magasins un assor-
timent des mieux fournis et des plus choi-
sig en fait de rubans et dentelles

Le sprix cotés par MM. Brophy Cains
Ltd sont des plus avantageux.

Aux acheteurs de rubans

On ne sanrait trop recommander aux
modistes de passage & Montréal, & 1'é
pogue des  ouvertures des modes du
Printemps, d'aller visiter les magasing
de MM. W. H. Barry & Co situés 234
Rue MeGill. Elles y trouveront toutes les
derniéres nouveautés en rubans 4 des
prix défiant la conecurrence,

MM. W, H, Barry s'empresseront d'en-
voyer gratuitement aux modistes et aux
commercants qui leur en feront la de-
mande, leur carte échantillons de rubans
qui indique les nuances les plus & la mo-
de,

- ]

Y/

Nous sommes toujours trés heureux
d¢ répondre aux demandes de renseigne-
ments qui nous sont adressées par nos
abonnés, mals nous avons pour principe
de jeter au panier toute lettre ou toute
curte postale qui ne*porte pas de signa-
ture.

COMMERCE DE DETAIL

La situation du commerce de détail &
Montréal s'est considérablement amélio-
1€e, nous dit un des pricipaux négoclants
en gros de notre ville; plusieurs établis-
sements qui étaient dans une_position
précaire depuis assez longtemps ont dis-
parn et la majorité de celles qui restent
wingpirent pas d'inguiétude; dans tous
les cas, il est facile d'observer que le
commerce de gros continue d étre trés
prudent et que la tendance est de dimi-
nuer importance des comptes dans ton-
te la limite du possible,

A un moment on aurait pu croire que
I'on traversait & Montréal une crise ana-
Jogue & celle qui a eun lien & Toronto 1
y 4 quelgues années, crise qui a entrai
pé la disparition presque totale du com-
nerce de détail des marchandises séches
duns cette ville; mais ce danger semble
avolr é1é écarté,

La méme personne ajoute que d'aprés
elle, le commerce de détail de la mar-
chandise sdche, tel que nous le voyons
aujourd'hui, subsistera toujours & Mont-
1éal; les conditions écopomiques ainsi
aue les tendances de notre population
Etant tout-d-fait différentes de celles de
Torouto.
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Vous étes-vous
{ Jamais

Rendu compte
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:» ; du profit qu'il y a dans un Département de
Rubans bien conduit ¥

.:'\ Beaucoup de marchands font plus d'argent

le dans ce département que dans tout autre, en

ns

vl comparaison de l'argent investi,

Voici quelques raisons pour lesquelles cela paie :

I I—GROS PROFITS. De 30 & 60 pour cent, ot méme
- plus. |
2—FAIBLES DEPENSES. Une Jeune fille, & un faible
salaire, peut les vendre.
- X 3—PETIT CAPITAL EXIGE. Queliques centaines de

dollars permettent d'acheter un stock bien assorti.
08

pe

o Nous avons Edifié
‘ Nos Affaires

sur le mérite de nos marchandises. Nos clients ne
a courent aucun risque A tenir nos rubans, Nous répondons de chaque pidce, sachant
l‘“ £ que c'est la meilleure de son espéce que l'argent puisse produire. Nous avons des -
s
‘is ticles & prix populaires quiont des mérites et qui, en méme temps, sont & la portée de
on la grande masse des acheteurs,
is-
nt Nouvelles Importations de Printemps arrivant journellement. Notre Stock est
us ¥ maintenant complet dans tous les articles courants ; nous avons aussi une grande
;“ » variété de nouveautés dans les nuances les plus nouvelles,
%
“l‘l Les modistes sont spécialement invitées
)
: 4 nous rendre visite aux Ouvertures et a
- N voir notre magnifique Stock de Rubans,
i
i
A Nous avons une nouvelle carte trés chic d’échantillons contenant des échan
m- tillons d'une grande variété des nuances les plus nouvelles, que nous enver
es rons avec plaisir & toute personne en faisant la demande.
le
&8 >
. W. H. BARRY & CO.
i 234 rue McGIll, MONTREAL.
it
181
On
de

W
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INDEX

Nos lecteurs trouveront chaque mois
A la derniére page de “Tissus et Nou-
veautés” un index des annonceur

lls pourront, de cette manidre, voir
Jd'un seul coup-d'oeil les annonces qui
peuvent les inté ser,

M. B. Kay,de MM. L. Hirshson & Co,
tapporte qu'il ¥ a une bonne demande
pour les Printemps.
Les paiements sont satisfaisants.

D'aprés les dernlers avis
marchés anglais, les prix des cotonnades
€L des lainages continuent & étre des
plus fermes,

marchandises du

s des

L

MM. Greenshields,
sent que les afl s du Printemps conti
nuent & étre t actives; les demandes
arrivent de toutes les parties du Cand-
da et portent sur toat le stock en géné
ral.

Il est & noter que de bonnes comma
des ont déja été prises pour les sous-ve-
tements pour I'Automne prochain,

En ce qui concerne les prix, ces mes
sleurs nous informent qu'ils sont trés
fermes tant pour les lainages que pour
les cotonnade t A cette dernidre
classe de my on ne prévoit
aucune conce
I'"Automne prochain,

Les paiements sont bons; I'échéance

Limfted, nous di-

sion dans les prix avant

du 4 Fevrier, une des plus importantes
de l'année, s'est trés bien passée,
- - -

M. J. L. A, Racine rapporte que les
aifaires sont bhonnes. La demande por
tant sur tout l'assortiment du Printemps,
les indiennes et autres cotonnades, les
éloffes & robes, ete., ote,

Les prix sont tous trés fermes et les
paiements sont satisfaisants,

. - -

M. Fred. L. Cains, de MM. Brophy
Cains, Ltd, nous avise que les affaires
sont actives; la demande pour les mar-
chandises du Printemps est des plus sa-
tisfaisantes. Jusqu'a présent la plus
forte partie des commandes a porté sur
les: indiennes, les mousselines, les lawns,
ete.

La demande pour les étoffes & robes
de méme que pour les articles de fantai-
sle est satisfaisante

Les paiements sont réguiliers,
L -

M. R. A. Brock, directenr nt de la
W, R. Brock Co Ltd, Montréal, nous
fnforme qu'en général les commercants
de détail font entendre des plaintes an
sujet du préjudice cansé anx affaires par
la douceur inusitée des premiers mois de
I'hiver. Les régions ol sont situces les
chantiers de bois sont celles qui ont été
le plus affectées par la température anor-
male,
Malgré ce

contretemps, la W. R,

Brock Co Ltd a fait un plus fort chiffre
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d'affaires en Janvier 1906 que dans le
mols correspondant de 1905 et, d'aprés
les apparences actuelles, il est plus que
probable que cette augmentation s'éten
dra également au mois de Février,

La majorité des commandes a 6té pour
les marchandises courantes en coton ;
les étoffes & robes en homespuns et en
tweed viennent ensuite, sulvies de prés
par les sous-vétements en coton. Dans
les marchandises de fantaisie, les ru-
bans, ainsi que les dentelles, méritent
une mention spéeiale,

M. Brock nous fait également remar-
quer qu'il ¥ a une demande inusitée pour
ln bonneterie en coton; jusqu'a date, il
constate une augmentation de 50 p. e
dans les demandes pour cette catégorie
de marchandises. Les prix sont trés fer-
mes, 11 y a lien de constater une hausse
sur les eotounades; quant aux lainages,
il n'ont rien perdu de leur fermeté,

Les remises se font avec assez de ré-
gularité,

Une firme de progrés

Par snite d'une augmentation constan-
te des commandes & ses ateliers de tein-
ture et de finissage, la Merchant Dyeing
& Furnishing Co, de Toronto, a da s'as-
surer les services d'un expert de renom
pour diriger ses ateliers; elle a, en con-
seéquence, retenu ceux de M. W, H. Ri-
chardson qui s'est acquis & Roubaix,
France, et dans le Yorkshire une répu-
tation des plus enviable,

M. Richardson est intéressé dans la
compagnie qui a retenu ses services;
comme il a dirigé des ateliers dont la
rroduction variait de 800 4 1000 pidces
de 50 verges par jour, son expérience
sera précieuse a la Merchants Dyeing &
Finishing Co,

Cette compagnie a d'ailleurs 1'ambi-
tion de falre un travail au moins égal A
celui des meilleures maisons de 1'Angle-
terre et du Continent, et elle entend,
pour sa part, contribuer a faire que la
devise “Made in Canada" soit la mar-
que d'une marchandise de qualité supé-
tieure.

MM.L. Hirshson & Co, 1782 Rue No-
tre-Dame, Montréal, ont regu ces jours
derniers un immense assortiment de
warchandises importées comprenant ju-
rons de dessous en soie, alpaga, moiret-
le e tla 18 de coton pour dames et
enfants; serviettes et nappes en toile a
la verge blanclie et non blanchie.

Changement de nom

Par une récente cireulaire, MM. Bur-
ton, Spence & Co, Limited, de Toronto,
ont donné avis au commeree que le nom

: “The Merchants Dyeing & Finishing
sous lequel ils faisaient affaire an-
feurement ne s'appliquerait plus a 'a-
venir qu'd la partie de leurs affaires re-
latives aux Ateliers de teinture et de fi-
nissage.

Toutes marchandises ou communica-
tions concernant ces ateliers devront étre
adressées & “The Merchants Dyeing &
Finishing Co,” Liberty Street, Toronto.

Mais pour toutes les autres transac-
tions les affaires se feront sous le nom
de Burton, Spence & Co, Ltd. Le chan-
gement n'existe que dans le nom, car il
ne comporte aucune modification de ca-

pital, de responsabilité, ou de personnel
de l'ancienne firme.

Les départements spéciaux seront com-
me par le passé: Etoffes & Robes de tou-
te sorte, Soleries, Lainages, Worsteds,
Mélanges, ete ;—Tissus Lavables, Mous-
sclines, Zéphyrs, Mercerisés de fantaisie,
cte. — Bonneterie, Ganterie, Sous-Véte-
ments; — Dentelles, Broderies, Mou
cholrs, Garnitures, Boutons et tous ar-
ticles de tablettes nécessaires pour Ju-
pes, Blouses ou Costumes,

Le Département des Jupons, Blouses et
Costumes prendra pour marque distine-
tive la marque de commerce * Triumph
Garments” qui sera appliquée sur cha-
que vétement,

—_—

Nous apprenons que M. J. L. Bertrand,
qui a représenté MM, Alphonse Racine
& Cie & Québee, vient d'entrer en qua-
lité d'intéressé chez MM. Marceau & Cle
de cette ville.

M. Bertrand sera remplacé comme re-
présentant de MM. A. Racine & Cle par
M. J. A. Blagdon, autrefols voyageur de
la_maison Wm. Agnew.

M. Blagdon qui habite Québec repré-
sentera MM. A. Racine & Cle dans les
villes de Québec et de Lévis. Les bureaux
et salles d'échantillons sont situés 70
Rue St-Joseph.

La China & Japan Silk Co nous infor-
me qu'elle dispose d'une forte quantité
de mattes chinoises qui, ayant 6té ache-
tées & de trds bas prix, sont offertes &
des conditions trés favorables,

Ces mattes chinoises remplacent
avantageusement les mattes du Japon
qui sont tréds rares depuis la guerre; de
plus, les mattes de Chine sont plus ré-
slstantes et moins chéres que I'article
du Japon .

Nous ecroyons savoir que M, E. Dud-
#eon, autrefois de MM. Haycock & Dud-
geon, prendra prochainement la direc-
tion d'un des départements de MM, W
R. Brock Co Ltd de Montréal,

Marchandises du Japon

MM. A. S8hort & Co, Batisse du Board
of Trade, Montréal, offrent au commerce
un assortiment trés varié et trds ehoisi
de marchandises du Japon comprenant
des paniers de tous genres, des sacs de
voyage en osier, des hoites de fantaisie
rour mouchoirs, gants, parfumerie et
bonobns,

Ils ont également en stock un choix
de jardinidres, services A thé en porce-
bonbons,

MM. A. Short & Co sollicitent une vi-
site et garantissent aux commerg¢ants
une entiére satisfaction tant pour la qua-
lité que pour les prix des marchandises.

LA TONTE DES MOUTONS AUX
ETATS-UNiS

Dans sa dernidre revue annuelle du
marché de la laine en 1905, I'Assoclation
Nationale des Manufacturiers de Laino
cstime A 38,621,476 le nombre des mou-
tons tondus pendant cette année, nom:
bre légérement plus élevé qu'en 1904,
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Les moutons élevés & l'ouest du fleu-
ve Mississipi, principalement dans les
élats de Montana, Wyoming, Nouvean
Mexique, Idaho, Utah et ceux situés sur
la cote du Pacifique, ont fourni plus de
7¢ pour cent de la tonte, Cette laine,
dont la qualité variait de la moyenne a
1o fine, a pourvu & la fabrication des tis
sus les plus fins, produits dans nos ma
nufactures, dit “Textile American.”

La réduction de poids de ces laines
sur leur poids en suint a été en moyen-
ne de deux tiers,

La tonte totale en 1905, y compris la
luine provenant des peaux brates, s'est
élevée a 205,488,438 livres, ayant produit
126,527,121 livres de laine nettoyée, li-
Lre de graisse d'une valeur de $80.415,
514. La valeur moyenne par livre de la

laine de toison était de 65.4 cents contre,

41.1 cents en 1901; il y a done en une
avgmentation de valeur de plus de 50
pour cent.

La saison 1905 a 6té remarquable par
les prix élevés qui ont régné tant pour
la viande que pour la laine de mouton;
I'élevage du mouton a done été dans
d'excellentes conditions péeuninires, et
tout fait espérer que ces conditions se
maintiendront dans I'avenir. Le commer-
ce de la laine était si favorable au com
mencement de 1905, que des contrats
farent faits avee les éleveurs pour la
laine de leurs moutons avant la tonte, ce
oui est contraire aux principes admis en
affaires, en raison des risques qui ae
compagnent toujours des transactions de
ce genre; la réduction du poids de la
laine est en effet un factenr incertain
dont peu d'industriels tiennent compte,
A moins qu'il n'y ait une raison excep-
tionnelle pour supposer que les prix de
la laine monteront assez pour justitier
I'acceptation d'une incertitude sembla
bie,

L'expérience de I'année dernidre a dé
4 encouragé des acheteurs & faire des
contrats pour la tonte de 190 bien
qu'en apparence cette méthode soit sui-
vie avee plug de prodence et d'une ma-
nidre plus limitée; ce qui est di proba-
blement & ce que les éleveurs éprouvent
de la répugnance & se défaire de leur
laine & un prix de base que les ache-
teurs sont préts 4 paver volontiers, Ce
systéme de contrats concernant la laine
sur pied, ne s’appligue, croyons-nous,
qu'anx tontes qui ont la réputation de
présenter une qualité et une réduetion
de polds uniformes.

Le mode d'élevage des moutons aux
Etats-Unis est bien changé de ce qu'il
Ctait, il y a une génération: I'élevage du
mérinos a été abandonné pour celui des
races croisées, en raison de la grande
demande de viande de mouton pour Ja
consommation. Ce changement a ¢t
poussé & un tel point que la laine prove-
rant des états de I'est du Mississipi ap-
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pertient plutdt & la qualité moyenne qu'a
In qualité fine. Par exemple, I'Ohio qui
ne produlsait que la laine fine, il n'y a
1as encore longtemps, éléve maintenant
on grande partie des moutons A laine de
qualité moyenne. Les laines de 1'0Ohio
sont A fibres moyennes pour les deux-
tlers et fines pour l'autre tiers. On peut
en dire antant mais avec plus de force,
des laines du Michigan, da Wisconsin ot
méme de I'état de New-York, de sorte
que les manufacturiers ne peuvent se
procurer leurs fibres fines que dans les
élats & Vonest du Mississipi.

Les piaturages publics qui ont si long-
temps aidé & V'élevage du mouton B
louest du Mississipi, diminuent pen a
peu en surface, A& cause des empidte-
ments continnels des colons, qui les di-
visent par des clotures en fermes rel
tivement petites, et en cultivent le tei-
rain; ce systdme a toujours 6té de na-
ture & modifier matériellement la race
des moutons, en éloignant le mouton éle-
vé purement pour sa laine et en le rem-
placant par une race qui fournit de la
viande aussi bien que de la laine. Mal
eré cela, il existe sans aucun doute des
1aturages étendus ne convenant pas A
lagrienlture, et 1'élevage du mouton A
laine y sera continué, mais d'une manid-
re limitée. Ces faits sont suffisamment
connus pour permettre de prédire qu'un
temps viendra of 11 sera difficlle de se
procurer de la laine pour les tissus les
plus fins dans les confins de ce territol-
re. Les Etats-Unis ne sont pas seuls dans
ce cas; tous les pays ol se fait 1'éleva-
2¢ du mouton subissent le méme état de
choses, abandonnant le mérinos on mou-
ton & laine fine & la spéeulation,

En ce qui concerne les importations de
liine des Etats-Unis, on peut remarquer
que nous recevons maintenant d'Austra-
lie, notre plus grande quantité de fines
laines étrangdres; une grande partie dé
ces laines arrive directement dans nos
ports et de I'Argentine, d'od viennent
directement presque toutes nos impor-
tutions. Dans presque toutes nos impor-
tutions provenant de I'Argentine, il faut
comprendre celles de 1'Urngnay qui sont
considérables.

M. O. Letourneau, de MM. A. McDou-
sau & Co, rapporte que les affaires du
Printemps sont toujours actives; lade
mande worsteds, les
tweeds Halifax et sur les serges. Les
nuances coutinuent & étre trds
portées.

Les prix demeurent trés fermes.
Les paiements sont satisfaisants,
———

MM. C. X, Tranchemontagne & Cie
nous informent qu'ils sont trés occupés
& expédier les marchandises du Prin-
temps. Les tissus qui ont le plus de de-
mandes jusqu'd présent sont les tweeds
dans les nuances grises, les tweeds A ef

portant  sur les

grises

les serges

fets carreautés, ainsi que
“twill” noires et bleues,

Les prix continuent & étre non seule-
ment fermes, mais 1ls ont de plus une for-
te tendance & la hausse.

Les pai 8 sont sati

—_—

M. C. Willson, acheteur de MM. A. Me-
Dougall & Co, est de retour & Montréal
eprés avolr été cholsir sur le marché
englais l'assortiment de lainages pour
le commerce de I'Automne 1906, ainsi
que les dernidres nouveautés pour le
Printemps et 1'Eté,

M. J. E. Roch, représentant MM, C. X
Tranchemontagne & Cle, visitera pro-
chainement les marchands-ailleurs de
Montréal avec un assortiment complet
de tissus pour I'’Automne 1906,

Les voyageurs de la maison C. X.
‘Iranchemontagne & Cie partiront en
tournées d'affaires vers le milieu de
Mars, avec un assortiment complet de
tissus pour le commerce d'Automne.
Leurs échantillons comprennent toutes
lcl-uldernlérea nouveautés du marché an-
lals,

LES CHAPEAUX POUR LE PRIN-
TEMPS,

Les nouveaux effets derby & calotte
¢levée, semblent avoir fait une certaine
impression sur le commerce des modis-
tes. 11 y a toute raison de croire que cet-
te mode sera populaire durant toute la
saison, dit “Dry Goods Economist”, °

Au contraire des calottes derby de
Uuutomne dernier, beaucoup de moddles
Lour le printemps ont un dessus plat au
lien d'un dessus rond. Au point de vue
de la beauté, il est probable que certaines
personnes préféreront 'ancienne mode;
J@autres, toutefois, accorderont leur pré-
férence an nouveau genre,

L'effet nouveau a certainement le mé-
rite de l'originalité, 11 n'y a pas trés long-
temps qu'il est en vogue; aussi consti
tretdl encore une fols une nouveauté,
Ce genre a 6té créé au commencement
du dix-neuvidme sidcle. En réalité, c'est
vers l'année 1830 que ces calottes plates
¢levées, avec une légére tendance A la
forme cloche, ont acquis de la vogue.

1l est & remarquer que cette mode,
vieille de prés d'un sidcle, est encore ac-
centuée par le bord étroit du chapeau,
légérement ondulé, On le garnit, en g6
néral, de plusieurs plumes d’autruche
courtes, placées sur le coté gauche plu-
161 qu'en arriére,

Bien entendu, cette mode est exagé-
rée et ne fera pas fureur tout d'abord.
Elle sera sans doute modifiée, subira des

cha et obtiend
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MANUFACTURE DE

STORES s CHASSIS, POLES x ACCESSOIRES,
DENTELLES er FRANGES,
TUBES w2 ACCESSOIRES ex CUIVRE.

WNOTRE MANUFACTURE DE LACHINE

L’accroissement de la demande pour nos célébres Stores pour Chissis “ REGAL" et
“DOMINION” et pour notre tissu opaque pour stores, marque “ PEERLESS " nous a
obligés a4 augmenter notre capacité de production.

Notre nouvelle manufacture, équipée pour une grande production avee la machinerie la
plus moderne, nous permet de manufacturer et vendre au plus bas prix des marchandises
de haute qualité.

En plus de nos lignes régulidres, nous fabriquons A ordre les grandeurs et nuances
spéciales désirées. Notre ligne de Dentelles, Insertions et Franges est compléte et ne com-
prend que des dessins nouveaux. Nous avons un assortiment complet, aux prix de manu-
facture, de garnitures de poles et d’accessoires pour draperie,

DEMANDEZ NOS CARNETS D'ECHANTILLONS
montrant les differentes qualités et couleurs.

DALY & MORIN, 32 rue St-Sulpice, MONTREAL.




un succés raisonnable sous une forme
Ou sous une autre.

Une autre forme de chapean & calot-
te élevée, de production récente, est ab-
solument droite, la calotte affectant que
que peu la forme de celle d'un canotier
pour hommes. D'une hauteur d'environ
deux pouces, cette forme est trés attray
ante, sl elle est arrangée convenable
ment. Les chapeaux de ce genre ont d'ha-
bitude un bord plutot étroit et produi
sent un bel effet. Ce d est générale
ment complétement di .t

Ces chapeaux sont confectionnés ou
construits sur une carcasse en fil métal-
ligue. Les chapeaux confectionnés sont
presque toujours en paille. On emploie
d'ordinaire dans ce but de
se, qui produit un effet trés joli. Les cha
reaux confectionnés faits parfois
en tresse de paille, bien que le chiffon
et d'autres tissus légers solent aussi em-
rloyés & cet usage,

La garniture de ces chapeaux est ord
nairement simple. Sur les effets de pail
le, elle affecte souvent la forme d'une
guirlande étroite de fleurs et de mousse
autour de la calotte; sur les chapeanx en
chiffon, une bande de ruban entourant
la calotte peut étre additionnée d'une
grosse rose ou méme de deux plumes
d'autruche.

On voit, cette saison, une grande va-
riété de formes de chapeaux en lingerie
Quand cette mode simple a 6té introdui
te, Il y a deux étés, elle ne comportait
en réalité que deux sortes de tissus et
une forme et une garniture bien défi-
nles; depuis on y a apporté de nombreux
Changements, et on la voit maintenant
en de nombreux styles variés, Quand
des chapeaux de ce genre sont en den-
telle ou en broderie, on leur fait une ma-
gnifigue garniture de rubans, dailes et
de plumes d'autruche,

Brosse tres

sont

Nous avons nnoneé  précédemme at
que M. McKercher était le représentant
de la maison Strachan Bros, de Toronto,
pour la Province de Québec. M. McKer-

cher est bien le représentant de cette
maison pour la Ville de Montréal et e
Nord de Montréal, mais M, L. J. Gin-

Bras est le représentant a Quéhec pour
teut le reste de la province de Qué
M, L. J. Gingras était autrefols représen-
tant de la maison Caverhill & Kissock
sur la ligne de Il €. R. et dans le Nou-
veau Brunswick,

=M. A, J. Painchaud, I'un des ache
teurs européens de la maison P, Garneau
Fils & Cie, Québee, s'est embarqué a
bord du “Carmenia,” & New-York, le 10
Janvier pour aller visiter les marchés
européens dans I'intéré de sa maison,
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M. W. J .Burns, gérantdela J. H.
Bishop Co, de Sandwich, est parti le ler
{ i Nord-Ouest, en route pour
ifique pour un voyage d'a-
grément en méme temps que d'affaires,
Il espére revenir par voie du sud de la
Californie.

M. Sydney Harris, gérant de la mai-
son L. Hirshson & Co, vient de passer
deux mois en Anglete et est attendo
& Montréal an commencement du mois
de Mars.

M David Nadeau, représentant MM,

Tranchemontagne & Cie, partira
dis

¢ X
pour un voyage d'affaires dans le
triet du Nord vers le ler Mars,

M. J. F. Bernler, de la maison C. X,
Tranchemontagne & Cie, fera un voyage
(faires dans la Beauce vers le 10
M. Frank O. Rodden, acheteur du

département des ¢toffes & robes de MM
lirophy Cains Ltd, est actuellement en
Europe.

M. G. F. Hughes, représentant la
China & an Silk Co, aprés avoir vi
sité les principaux centres de 1'Ontario
fera une tournée d'affaires dans les Pro
vinces Maritimes & partir du ler Mars

-M. J. A. Harris, gérant du départe-
ment des articles de fantaisie de MM.
Brophy Cains Ltd, visite actuellement
les pricipaux marchés d'Burope,

M. Louis Decelles représentant MM,
Ai. FeCall Co Ltd & Montréal et dans les
Cantons de I'Est, vient de passer plu-
slears jours a Toronto ou il était allée
choisir les dernidres nouveautés pour les
ouvertures du Printemps,

—M. Geo, Kent ,acheteur da départe-
ment des étoffes & robes de MM. Green-
ehields Ltd, est présentement en Angle-
terre,

M. O. Letournean, de MM. A. Me-
Dougall & Co, a tout dernidrement fait
un voyage d'affaires dans 1'Ouest.

—M. E. C. B. Fetherstonhaugh est de
Tetour & Montréal aprés une visite dans
I'Ouest.

=M. Jos. Roussean, représentant MM,

Prophy Cains, Ltd., vient de faire un
voyage d'affaives & Québec et dans le
District des Trois-Rivieres.
Brock, directeur-gérant de
R. Brock Co Litd, de Mont-
T fait présentement un voyage d'
faires dans les prineipales villes de 1'0On-
tario.

M. F. Chaleyer,de MM. Chaleyer &
Orkin, est attendu a Montréal dans le
courant du mois de Mars.

—M. H. Blackburn, autrefois représen-
tunt & Montréal de MM. Gordon Mackay
& Co Ltd, est entré chez MM. W. R.
Proek Co Ltd, en qualité de voyageur
pour la ville de Montréal,

—M. G. Ferrier-Torrance, représentant
MM. Geo. H. Hees, Son &Co, de Mont
» vient de faire une tournée d'affai-
dans les Cantons de I'Est,

=M. H. Laurencelle, autrefois gérant
de la maison Perrin  frérves & Cie, a
Montréal, fait actuellement un voyage
d'affaives en Burope,

—M. J. M. Orkin, de MM. Chaleyer &
Orkin, vient de faire un voyage d'affai-
res & Québec,

—M. Hayeock, de l'ancienne maison
ck & Dudgeon, de Montréal, vient
('accepter une position de voyageur chez
MM. W. R. Brock Co Ltd de Montréal,

M. R. A,
lu maison W
l

—M. James Alexander, président e
la 8. F. McKinnon Co Ltd, est de-retonr
au Canada aprés un voyage d'affaires en
Earope.

—Nous croyons savoir que M. J. 0. Ga-
reau, le sympathigue président de I'As
soclation des Marchands-Détailleurs de
Nouveautés vient do s'intéresser dans In
Eastern Township Corset Co. M. Garew
s'occuperait principalement de la ges
tion des finances de la compagnie et d.
la direction du bureau de Montr

—M. A. F. Révol, directeur dela mal
son Perrin fréres & Cie, & Montr
vient de visiter New-York pour affair:s.

—M. W. B. Hurd, représentant & Moat
réal de MM. Reynier fréres, de Greno
ble, a tout dernidrement fait un voyage
@'affaires & New-York.

—M. Edouard Labelle est de nouvean a
l'emploi de MM, 8. F. McKinnon & Co
Ltd de Montréal, 1l remplit ses ancien-
nes fonctions de voyageurs dans la ville
de Montréal,

D'aprés M. Moreland, de la China &
Japan Silk Co, les affaires pour la sal
fon prochaine continuent A étre trds sas
tisfalsantes,

La maison a pris d'excellentes com
mandes d'exportation pour les articles
de fantaisie de fabrication Japonaise, tels
que les parasols, les paniers et les lan-
ternes.

D'aprés les dernidres nouvelles regues,
le marché japonais des soleries est fer
me et une baisse parait improbable avand
la nouvelle récolte, c'est-d-dire en juil
let prochain,

- - -

MM. W. H. Barry & Co nous disent
aue la demande pour les rubans promet
'étre exceptionnellement active cette
suison; non seulement les rubans sont
un des facteurs les plus importants dans
les modes du Printemps, mais de plus
on les emploie & profusion pour les gar
ultures de robes. Ils servent égalemen:
pour ceintures et écharpes.

La demande actuelle porte en grande
partie sur les rubans taffetas et duches
80 de couleurs bleu-marin et rouge.

M. H. Barry & Co.

Les rubans promettent d'atteindre le
summum d'une popularité constamment
croissante pour la saison du printemps,
et la “Maison des Rubans du Canada,”
W. H. Barry & Co., 234 rue McGill, Mont-
réal, est dans une position enviable qui
lui permet de s'occuper des besoins de
li clientéle,

Cette maison a fait une étude spécia-
le du commerce des rubans et des pré.
paratifs exceptionnels au moyen de con-
trats judicieux passés de bonne heure,
Elle s'est préoccupée des besoins parti-
culiers du commerce de nouveautés et
de celui des modes pour tous les arti-
cles nouveaux, & des prix donnant une
grande marge de profit aux détailleurs,
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Modes en Qros

\To
87 RUE ST-PIERRE

Ouverture™~ Printemps

2
w \—SPAWW

WANS WS WS WL ©

-

NOUS DESIRONS ATTIRER L'ATTENTION SUR NOTRE OUVER-
TURE DE MODES DU PRINTEMPS, QUI AURA LIEU LES 3, 6
ET 7 MARS; ELLE COMPRENDRA LES CHAPEAUX-MODELES g1
NOUVEAUTES DE PARIS, LONDRES 1 NEW YORK.A & & X &

B&E™ L’Individualit¢ Prédominera.

NOUS OFFRIRONS DES VALEURS EXTRAORDINAIRES EN
FLEURS, PLUMES, RUBANS, DENTELLES, CHIFFONS, SOIERIES,
SATINS, Erc, Erc. POUR LES PREMIERS ACHETEURS, NOTRE
STOCK SERA COMPLET VERS LE 21 FEVRIER, ET CHACUN
POURRA CHOISIR CE QUIL DESIRE. A A X A A A A A X A

B&™ NOTRE STOCK DE Chapeaux Ready-to-Wear
EST DES PLUS COMPLETS ET NOUS N'OFFRONS QUE LES
NOUVEAUTES LES PLUS RECENTES, TOUTES A DES PRIX
POPULAIRES. NE MANQUEZ PAS DE NOUS RENDRE VISITE,
QUAND VOUS SEREZ EN VILLE. X X A X X X X X A & X &

Conditions spéciales aux personnes payant comptant.

S. . NcRinnon & €0, ,ce. 87 rue st-Pierre, INoNtreal
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Le taffetas occupe toujours la premidre
place dans la faveur publigue et 1'assor
timent ne laisse rien & désirer. Une bon-
ne collection d'effets Dresde et de plaids
est digne de l'attention de ceux qui dési-
rent se mettre & la téte du marché. Des
échantillons et des renseignements se-
ront envoyés sur demande.

Soieries du Japon

La China & Japan Silk Co a en ma-
gasin un assortiment choisi de soleries
du Japon de couleurs noire et blanche
alnsi que dans toutes les nuances A la
tuode.

Cette ligne se recommande & l'atten-
tion des modistes,

Mouchoirs en Soie pour Péques

MM. A. Short & Co, Batisse du Board
of Trade, Montréal, viennent de recevoir
un assortiment des plus complets en
fait de mouchoirs de fantaisie en sole Ja-
ponaise. Ces marchandises empaquetées
dans de jolies boltes de fantaisie
permettent aux commercants de réaliser
facilement un profit de 50 p. e.

MM. A.Short & Co s'empressent de ré
pondre immédiatement & toute demande
de renseignements qui leur sera adres-
sée.

Tout marchand d’'Articles pour Hom:-
mes qui prétend tenir des Cravates 616
gantes, devrait voir l'assortiment d.
Soleries qu'offre la Niagara Neckwear
Co.

C'est un régal de les regarder, méme
8l on ne peut les tenir.

Popeline Crépée, Tolle de Soie, Crépe
Serpentin, Anstroline Jacquard, Crépes
et Austroline Unie, Vous penserez que
c'est un crime de couper de si Jolies cho
ses rien que pour faire une Cravate
d’homme.

Dans le cas ol vous auriez besoin de
rubans, adressez-vous & MM. W. H. Bar
ry & Co, 234 Rue MeGill, Montréal, Cet-
te maison vous fournira des échantil-
lons sur demande; elle est en mesure de
vous coter les plus bas prix du marché,
car elle fait une spécialité presque ex-
clusive des rubans; elle en importe di-
rectement de fortes quantités,

MM. A. Short & Co, importateurs et
représentants de manufactures Jjaponai-
§es nous rapportent une grande activité
dans les affaires; le gofit des marchandi-
ses japonaises se développant de plus en
pius au Canada.

D'excellentes commandes d'importa-
tion ont été prises pour les objets de
fantaisie en porcelaine, les paniers, les
soleries, les mouchoirs en sole, ete,, ete,

D'aprés les dernidres nouvelles du Ja-
pon, les marchés sont fermes,

LI

M. W. B. Hurd, représentant canadien
de la maison Reynier fréres, de Greno-
ble, rapporte que les affaires dans le
commerce des gants sont actives. On
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procéde actuellement & I'expédition des
commandes du Printemps et les voya
geurs partiront vers le ler Avril pour 1a
prise des ordres d'Automne,

Les prix des gants coutinuent A étre
fermes, surtout pour les gants longs.

La demande pour les gants courts A
deux et & trois fermoirs continue dauns
les nuances courantes telles que les tang
clairs, le castor et la nuance champagne
est excellente,

Quant aux gants longs, les commandes
|roviennent surtout des grands centres
el portent sur ceux dans les couleurs
pastel, blanc et noir.

. . o»

M. A. F. Révol,de MM. Perrin fréres
& Cle, nous avise que, d'aprés les der-
nidres nouvelles recues d'Europe, les
prix de la ganterie n'ont rien perdu de
leur grande fermeté; bien au contraire,
les gants longs ou mousquetaires, deve
nus trés rares, par suite de la grande de
mande venant des Etats-Unis,

vne bonne reprise depuis le commence
1ent de Février,

La demande pour les tissus d’ameuble-
ments, pour les rideaux de dentelles et
de damas a 6té trés active,

Les remises se font avec régularité,

La maison Daly & Morin, 82, rue St
Sulpice, Montréal, ne pouvant plus suffi-
re A la demande avec ses anciens moy-
ens de de production a did les augmenter
considérablement. On trouvera d'autrs
part une reproduction de la nouvelle ma
nufacture de cette maison & Lachine,

MM. Daly et Morin sont préts a four-
nir promptement les lignes régulidres de
stores pour chiissis et les tissus pour sto-
res. Ils manufacturent également sur d
mande toutes les grandeurs et nuances
spéciales désirées par la clientdle, tant
en stores qu'en tissus pour stores.

Leurs lignes de Dentelles, Insertions
€l Franges sont absolument nouvelles et
A& des prix qui surprendront les ache-
teurs,

La manufacture n'ayant que des ma
chines perfectionnées et possédant les

augmenter de prix.

La vogue des gants mousquetaires est
€galement trés forte au Canada, bien
que ce genre gpécial n'alt été adopté que
pour le commerce des grandes villes, Les
longueurs préférées pour le Printemps
sont les Nos 12 et 16, mais pour I'Au-
tomne surtout, si l'on tient compte des
tendances des marchés américains, les
8 boutons seront excellents.

En fait de gants longs, la demande
porte en grande partie sur les nuances
blanches et noires,

De ce qui précéde, il ne faudrait pas
conclure que la demande pour les ganis
de longueur ordinaire ait diminué, car
ils sont toujours l'article courant, sur-
tout dans les couleurs suivantes: gris,
couleurs pastel, tans et bruns,

D'aprés M. Révol, 'engofiment pour les
gants M aires sera , étant
donné leur prix élevé qui les réserve a
la clientéle de luxe,

Les gants longs en sole semblent vou-
loir partager la popularité des gants de*
pean; les stocks en sont trés amoindris
sans cependant qu'ils alent, jusqu'd pré-
sent du moins, changé de prix.

En ce qui concerne les gants pour hom
mes, le genre anglais en “dog-skin” a la
préférence. LA aussi, on remarque une
augmentation de 2 & 3 shillings par doz.
1l est également bon de remarquer que
le gant de soie gris reprend de la fa
veur,

M. Henry Duverger, gérant & Mont-
réal de MM Geo. H. Hees, Son & Co,
nous dit que le mois de Janvier a 6té re
lativement tranquille, mais qu'il y a eu

q a derniéres améliorées, peut produire aus-
sl rapid qu'é , et par
conséquent, vendre des articles de la

plus haute qualité a des prix trés avan-
tageux pour les détaillants,

La maison Daly et Morin donne une
attention trés sérieuse aux commandes
par la malle,

La Dominion Textile Co vient de pu-
blier une liste de prix en vertu de laquel-
le, & partir da 15 Février, une avance
variant de 712 & 10 p. ¢, est établie st
les indiennes, ducks, tweeds, moles,
wrapperettes, crépons, drills ,ete.

Cette avance est motivée par les cours
soutenus du coton brut,

D'aprés lopinion de personnes bien
renseignées, les nouveaux prix ne subi-
ront pas d'autres modifications d'iei a
I'époque de la publication des prix pour
li saison d’Automne 1906,

- -

On nous informe d'excellente sourc:
Gue la fermeture de la manufacture Do-
minion Linen Mills, de Bracebridge, Ont.
n'est que temporaire,

La cessation des affaires avait 6ts
causée par l'insuffisance des capitaux,
car les produits de la manufacture ont
rencontré I'approbation générale du com-
merce. —

Nous rappelons aux marchands détail-
leurs de mouveautés que MM. L. Hirsh-
son & Co, 1782 iue Notre-Dame, ont en
magasin le plus fort stock de mouchoirs
pour dames et messieurs que 'on puisse
trouver & Montréal. Ces marchandises
sont affichées & des prix qui défient ia
compétition.

MM. Geo. H. Hees, Son & Co, Rue Ste-
Héléne, Montréal, ont en stock un splen-
dide assortiment de couvre-lits en dentel-
le. Ces marchandises de choix sont of-
fertes & des prix trés avantageux.
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Pour

I’Automne 1906.

NOTRE REPRESENTANT, M. A. L. GILPIN, 232 RUE McGILL,
MONTREAL, EST MAINTENANT EN ROUTE AVEC UN ASSOR-
TIMENT COMPLET DE LIGNES SUPERIEURES DE SOUS-VETE-

MENTS A COTES POUR DAMES, POUR ENFANTS ET POUR
HOMMES. VOYEZ NOS ECHANTILLONS AVANT D'ACHETER
AILLEURS.

FABRIQUES PAR

Jhe Watson Manufacturing Co..

Limited.
Paris, Ont,

D OHPOEODEODRXOEODED@

ARLINGTON

@ Faux-Cols, Manchettes, etc., a ’épreuve de I’eau.

DD

En avez-vous en stock ? 8i non, pourquoi pas?

W? Supérieurs aux articles en toile.
R E Ils sont de la fabrication la plus parfaite,

Le plus grand assortiment
de styles et de qualités.

EN VENTE DANS TOUTES LES MAISONS DE GROS,

Agent pour I'Est: DUNCAN BELL, - - Montréal.
g Agent pour I'Ouest: JOHN A. CHANTLER, Toronto. Can.

DEFOEFODRODROCORDE D@

COCOEDCIED®




(Voir direc.

chapeau de Pyroxiline dont les bords

ont une tendance & baisser,
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Manufacture : GRENOBLE, France ETABLIE EN 1832
——

GANTS EN SUEDE ET EN CHEVREAU

"REYNIER”

Excellent pour la qualité des peaux, I'exactitude de l'ajustage, la perfection
du fini et des détails et forment absolument une classe par eux-mémes,
Aujourd’hui nous parlerons du

Chevreau Glacé Noir.

C'est un fait bien connu qu'un point trés important dans un département
Canadien de Gants de Chevreau est un GLACE NOIR réellement bon, Le
Gant doit 8tre élastique sans étre_spongieux ; il doit avoir un bon lustré,
sans étre onctuenx et il doit étre Immaculé et Inodore.

Le Gant REYNIER réunit toutes les bonnes qualités ci-dessus.

Gants Glacés Noirs en Stock, A détailler A $1.00, $1.25 et $1.50,
Bruns, Tan, Mode, Beaver, Gris et Blancs & des prix correspondants, aussi
en stock,

Des Echantillons et Cartes de Nuances seront envoyés sur demande., Ordres
d'approvisionnements exécutés i ‘dintement.

Tous nos Gants sont garantis contre les imperfections de fabrication.

Montréal, 20 Février 1906,

Nos reprécentants seront en REYNIER FRERES, 22 Rue St-jean, Montréal

route le ler Avril,

W. B. HURD, Gérant. |

ior o ofeofe ofe e ofefrsfrofe o ofe ofeofe ofe ofe oo e oo sfrofr e sfe sfe e e e 3¢

1906
Quverture du Printemps

Nous invitons respectueusement le

commerce A notre ouverture de

GHAPEAUX MODELES ¢ o: NOUVEAUTES PARISIENNES

LUNDI, 5 MARS

ET JOURS SUIVANTS.

(oo ofe sfeofeofrafeofe

G. GOULDING & SONS, - TORONTO

Ouverture & Montréal: 5 Mars et jours suivants
230, rue MecGill.

% oo s oo oo e o oo e o e s s e o s e e

Nofrofrefesirafesirofeofecte
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MODELE DE PARIS

Création de
CAMILLE ROGER
Paris.

Modéle distingué en paille noire, ave: couronne Tam o' Shanter de net pailleté. Cing petites
plumes autour sur le ¢oté. Remarques que le bord fiéchit vers le bas. (Voir directions page 56.,)
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Sous - Votements Catelss & I'Aiguille a Ressort ‘Bl

Seule ligne de Sous-Vétements Cotelés i I'Aiguille & Ressort, faite

au Canada ; nous sommes préts i prouver ce fait. Ne vous laissez
pas décevoir par les imitations & l'niguille navette (latch needle)
qui sont sur le marché.

T ———p
Le Vrai Sous-Vétement 4
Cotelé a I'Aiguille & Ressort il
ppmﬁ RIBBED)
doit porter cette étiquette, UNSHRINKABLE!

Combinaisons et complets en deux pitces, d'un ajustage parfait, pour
hommes et pour dames, garantis ne pas rétrécir, griice i notre nou-
veau procédé,

MONYPENNY BROS. & CO., TORONTO €r MONTREAL

AGENTS DE VENTE.

La N D dela M

aue “TIGER."

S &
W &
8 N\
) . @‘;\

La Manufacture d'Articles Tricotés
la plus moderne sur le continent.

The Galt Knitting Co.,

LIMITED

GALT, ONTARIO.

Agent pour la Province de Québec:

PHILIP DeGRUCHY, MONTREAL

TIGER BRAND
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MODELE DE F’ARI:S_

Création de

M. LeEwis

Paris.

Un chapean exquis en Pyroxiline noir VOIlé d'une longue écharpe pailletée. Ruban T apestry
argent, et une boucle de juis servant de base aux plumes. (Voir directions page 56.)
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o0fE JUDIGIEUX

En choisissant vos Cra-
vates et vos Bretelles,
examinez chaque petit
détail, méme jusqu'a la
qualité du fil — SOYEZ
EXIGEANT —Ne pensez
pas qu'un article quel-
conque satisfera le con-
sommateur.

Quelquefois des amis
comparent leurs achats.
C'est alors que le ma-
gasin qui tient des
marchandises d’un choix
scrupuleux se place au
premier rang.

Il n’en colite pas plus
d’aller a la bonne source,

Dominion Suspender Co.
Niagara Neckwear Co.,

NIAGARA, FALLS.

Bureaux a
MONTREAL TORONTO, WINNIPEG, VANCOUVER,

Ne Manquez pas de voir les Eohantillons de

GANTS, MITAINES, TUQUES,
CEINTURES et JERSEYS TRICOTES

“‘MARQUE BEAVER"

Avant de placer votre ordre pour
livraison d' Automne,

PAS DE MEILLEURE VALEUR sur le MARCHE

Nos Agents de Vente offrent maintenant ces échan-
tillons et vous rendront visite sous peu.

Nos AGENTS sont:

Pour ONTARIO—MM. McClung & Burns, 177 rue Wellington
Ouest, Toronto,

Pour QuEngc—M. A. L. Gilpin, 232 rue McGin, Montréal,
Québec

Pour les PROVINCES MARITIMES~M, J, A, Murray, Sussex,
N.B.

Ouest de PORT ARTHUR—MM, Gerhardt, Hanley & McKay,
Winnipeg, Man,

The Stratford Knitting Co., Ltd.,
STRATFORD, Ontario.

———

nOUS avous "honneur d'informer nos nombreux

clients et amis que notre établissement, situé
rue St-Paul, 364, ayant été complitement détruit
| par un incendie, le 16 décembre dernier, nous nous
| sommes assuré un

Loeal Temporaire, 65062, RUE ST-PAUL

| oil nous continuerons notre commerce jusqu'au rer
| mai. Nous espérons, A cette époque, nous installer

dans un nouveau magasin, dont nous ferons con-
naitre I’adresse plus tard,

Vous trouverez notre stock aussi grand et aussi
complet que jamais dans les lignes suivantes:
fideltons Gris, Beavers,

Serges, Vicunas et Tweeds,
Satin *“ Farmer,” Drap talien, etc,

Tous les articles de Laine et les Garnitures pour
Tailleurs. Soieries et Satins, une spécialité,

The BRITISH AMERICAN IMPORT CO0.

Marchands de Mouveautés en Gros

505a rue St-Paul, . MONTREAL.

==mSSSES e |
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MODELE DE PRIN TEMPS

En rose-pink, avec braid d’or et

fleurs de teintes délicates.

8 3
B
Forme champignon, montrant une
calotte dome,
J EJ
Modéle de
J. W, WALKEEN
de Kansas City, Mo,
4

(Voir directions page 56 )
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Faites plaisir aux Dames

Et vous pouvez avoir la plupart d’entre elles comme clientes.

LES CORSETS

o

ont de Strs Articles de Vente, donnant forcément satisfaction, et

Garantis sous tous les rapports. Mettez-les en stock et faites le

S T

Commerce de Corsets dans votre ville. Envoyez immédiatement un

ordre-échantillons—n’attendez pas—le temps est de 'argent.

THE PARISIAN CORSET CO., Limited,
QUEBEC "
T T Y-

o ofe o ofe ofe ofe ofe sfe ofe ofe e ofe o ofe she sfe e sfesfrsfesfe oo sfe oo ofe oo ig
L’entrepot des Lainages

DU CANADA
ASSORTIMENT COMPLET

e Asortiment | ainages et Fournitures pour Tailleurs

:
:
.
:
:
:
.
:
:

£

* Est complet sous tous les rapports.

* 11 est le plus considérable pour les

+ Marchandises Importees et pour les Marchandises Canadiennes
* Il est insurpassable pour la qualité et les prix. Voyes nos Echantillons.
%

A. McDOUGALL & CO.,

196 RUE McGILL, - - - MONTREAL.

SUCCURSALES :

QUEBEC, Coin des rues au Pont et St-Joseph, TRURO,N, E, 37 Queen Street,
TORONTO, McKinnon Bulilding. ST.JOHN. N, B, Pugsiey Building.

R s oo oo s s oo s s o oo o o e e o e s

o o e s s s s s e e oo e o o oo e o o o o o s oo oo e s e
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DESCRIPTION DU CHAPEAU REPRO-
DUIT PAGE 48
Création de la maison Georgette

Ce modéle est une forme comprimée
en satin vert mat; les dimensions en
sont données soit pour une forme en
osler, soit pour une forme
81 on emplole la premidre, il faut coller
le satin: ceci demande beancoup de soin
et d'ajustage. On colle d'abord sur la for
me une mousseline forte d'une teinte se
rapprochant antant que possible de eelle
du satin, en ayant soin de ne lais an
cun pli. Quand le tout est parfaitement
sec, on colle le satin, qui a 6té découps
comme pour un chapean quelconqne sim-
plement couvert. 11 est hon d'attacher e
bord du chapeau par-dessus. Quand on
emploie une forme métalligue, il faut la
covurir d'un rembourrage en coton de
bonne qualité, puis de la doublure inter-
médiaire ordinaire et enfin de satin, On
peut finir comme sur le moddle, par un
point de feston. Quant & 1a forme du cha
peau, on remarquera l'inelinaison mar
quée A droite et en avant; la méme in-
clinaison existe en arridre. La calotte, en
forme de bol, est simplement converte
en ruban de sole Pompadour, d'un des
sin large rose mat et blen. Cing plumes
et un élégant noeud de ruban de gaze
argent, pris sous une boucle en nacre en
forme de croissant, forment la garnitur»
el sont placés tout A& fait en avant

métallique.

Dimensions de la forme
Bord d’avant H . 41, pouces
Bord d'arriére . . | : 6 pounces
Calotte . 314 pouces de hauteur

DESCRIPTION DU CHAPEAU REPRO
DUIT PAGE 50,

Création de Camille Roger,
Ce modéle & effet & un bord en chan

vre noir, une calotte en jais paillet s,
Quatre plumes noires forment la garni-
ture et sont montées A la base de la ca-

lotte. La passe est renfc ¢ en dessons
par du fil métallique satin, un rang a %
de pouce du bord et wy ire rang a 1
pouce du hord, Le fil métallique doit dtre
assujetti par un point de feston et fixé
sur le coté gauche au-dess
droit od retombent les plume quatre
fils fins en laiton sont aussi placés, com-
me support, en avant, en arvidre
chaque coté, 1.
chaque cOté et &
en arrigre, La calotte genre tourmaline,
est supportée par une armature métalli
que, faite comme l'armature ordj
La calotte demande 12 verge, conp
maniére & former un cercle parfait; ells
est doublée de malines et | pour s'a-
Juster sur la bande, qui est élevée du eo-
té gauche et remplie de malines conlis
sée en effet rosette. les plumes  sont
Placées & gauche et en arriere, los ex

us de 1l'en

ot de

sont roulés de

L en avant ot

TISSUS ET NOUVEAUTES

Trémités de deux d'entre elles retom-
hant sur la calotte, les deux autres re-
tumbant sur le bandeau par dessus le
Lord.

Dimensions de la forme.

ord de devant . 2% pouces,
Bord d'arrieve 5. 4 pouces
Diameétre de la calotte . . 10 pouces,
Hauteur de la calotte en

avant | « « .« 2% pouces.
‘anteur de la calotte en

arviére N 6% pouces,

ar .
Bandeau de devant 1% pouces.

DESCRIPTION DU CHAPEAU REPRO-
DUIT PAGE 52

Création de M. Lewis, Paris,
Chapeau noir en braid de paille pyroxi-
line, sur carcasse en broche et drapé d'n
ne écharpe de dentelle, paille tée de jais
La' garniture consiste en deux plumes
noires, un noeud de ruban tapestry eou-
leur argent, et des bhoucles carrées ea
jais taillé, L'écharpe, longue de 8% ver
#es, esl entidrement drapfe par dessus
le sommet du chapeau,et les bouts en
sont relevés en draperie au coté gau-
che et retombent par dessus le bord. Les
Ilumes retombent en arridre, leurs tiges
sent réunies sur la draperie de coté de
I'écharpe. La base des plumes est finin
par le noend argent, sur lequel est la
honele, Le bandeau est couvert de mali-
nes. Le dessous de la passe est en pail
le.
Dimensions de la forme: . . .. .
Devant , | |
Coté droit |
Coté ganche

. § pouces.
. T pouces,
.« « 1 pouces.
Calotte Déme.
Le Bandean entoure toute la téte.

DESCRIPTION DU CHAPEAU REPRO-
DUIT PAGE 54,

Ce modéle 6légant est
e ¢

construit sur
casse en broche, genre champi-
gnon, et fait de bouillonnés plissés en
malines rose et en galon en crin de che.
val. Entre deux rangs de bouillonnés, dn
ealon est placé uniment, Le dessous do
la passe est recouvert de malines plissée,
T étoffe est coupée de biais et doit avoir
au moins denx épaisseurs, et trofs si la
malines est trés mince. La garniture con
siste en asters d'un Janne rosé, qui en-
lourent la petite calotte en forme de bol,
Un rang de fenilles, comme on peut le
voir sur la gravure, est placé sur la pas-
§e, sous les fleurs. Un bandeau, qui en-
toure la ealotte, est relevé sur le coté
suuche et rempli de CLoux en malines.
Ce bandeau devrait étre fait en net enve-
loppé de malines.

Dimensions du chapeau:
Bord de devant , . , , , . . 5  pouces,
Hord d'arridre .. | o+« 4 pouces
Cotés " + « «+ 4% pouces,

LES JUPES PLISSEES

Pour les mains inexpérimentées,
voici un petit moyen mécanique de
plisser réguliérement une jupe, qui ne
peut manquer de réussir:

Le fond de jupe plat, étant complé-
tement établi, les pinces faites, la cein-
ture montée, le bas fixé, ménager V'ou-
verture de derriére au milien, du haut
er bas, et laisser le fond de jupe a
plat; commencer par plisser la jupe
autour des hanches et plisser le reste a
plat sur une grande table; me faire
Pourlet de la jupe de dessus que lors.
que les plis sont formés, Si le fond de
jupe est juste comme largeur et lon-
gueur le reste ne peut manquer de
Pétre; il sera facile ensuite de refer-
mer le dessus d’abord et le fond en-
suite avec des coutures,

Beaucoup de lectrices nous deman-
dent si les plis sont piqués en méme
temps que le fond de jupe, ou séparé-
ment, Les deux peuvent se faire; mais
8 on pique les plis en méme temps
que le dessous, il faut que ceux-ci
soient bien préparés et faufilés trés
exactement, que le fond de jupe soit
trés tendu pour ne pas lui enlever un
centimdtre de largeur ni de hauteur.
A notre avis, il vaut mieux les piquer
séparément et les fixer ensuite aprés
Iz fond-de jupe pour qu'au retroussis
la jupe s'enléve avec le fond.

Le “Delineator de Mars

Dans son numéro du mois de Mars, le
“Delineator” est sous le charme du ro-
man évoqué par le mariage de la fille du
Président; il publie, ent o autres choses
remarquables, un artic.c intitulé “The
Irides of the White House” et fllustré
d'un beau portrait de Mlle Roosevelt, qui
rarait pour la premidre fols. La partie
consacrée & la fiction comprend une
coirte histoire par Mary Stewart Cut-
ting, une étude savante de la vie de l'en-
fant par Virginia Woodward Cloud et
la continuation de I'histoire de club in-
téressante “The President of Quex,” par
Hlelen M. Windsor. Viola Allen, la jeune
€t populaire actrice, qui a épousé dernia-
rement un millionnaire du sud, écrit un
erticle sur les héroines de Shakespea-
Te, traité & son propre point de vue d'ac-
trice ayant joué avec succes le role d'un
grand nombre de ces personnages. Dr,
Murray termine sa série “The Rights of
the Child,” par une étude sur la croissan:
ce et le développement. Dans ce numéro
colamence une série intitulée “Houses by
Correspondence,” dont le premier article
porte comme en-téte “The Doctor's Hou-
#e." Les enfants trouveront dans ce nu-
riéro des histoires et des amusements,
et, dans d'autres parties, de nombreux
sujets intéressants et précieux pour la
maitresse de maison, sont traités. La
mode, bien entendu, joue un grand role
dans ce numéro, et leg genres les plus
nouveaux y sont décrits en détail avee
illustrations,
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VH(IEI]’S CHAUDS  POUR ENFANTS, zQQQQSSQQ)t}Q,92&939323832285
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Nous avons en malns, ponr nous en défaire o des prix de jobs, +* Les Ga nts »
une grande varieté de marchandises utiles aussi bien que d'or « »
lumom foagx - Hoar ‘?':ﬂ'?: r: "\"Iu?.;w.... ricotes, Ihmlu |. ot *« d e Pe a u d e - »
iy B SRS K o »
{ Sole. Clitlos Lainc et'Solo. l0utes uancos, Sous Vete »
"mmﬂuun'-u"n “5"53' wes, ‘b <} 4
MMES, Bonneterie, etc.. Muftlers * »
et Mouchoirs en Sof
Table en Peluche, de tou:es -oru-» :g 3
L. HIRSHSON & CO_, Acheteurs st Vendeurs de Jobs. :g - »
1768, RUE NOTRE-DAME, MONTREAL. « — Sont lcs Gonts smem—— g
Téléphone : Bell, Main 2716; Marchands, 636, +* g
B n L ST S S LT S R R A e :% dont chaque paire est accompagnee i»
N 4 d’une garantie. E
Articles Japonais § & 280 »
De Toute Description. g Vous ne courez aucun g
Assortiment vumr]el de paniers depuls le plus E * risque en les vendant. iy
petit panier & bonbons 3 cents jusqu'aux plus o«
grandes mannes 4 linge a 5 0o, « g
Dleé‘;:el(;(zlu:]u‘nlel? mullennlul L:ne lm le.c.li;‘t: ‘i" guA 4. 22 ] w»
pzwrnnl en\'n:'éu :lln“-;);rolmlzhu r‘x‘l‘"t(ubut (:llrlp:. :g WOUS SONNSS LIS SNAS AamTes g
La Maison pour les Nouveautés Japonaises. & : HP o
ar ’ ¢ Greenshields Limited, $
SHORT & COMPANY & r—— i
219, Edifice du Board of Trade, - MONTREAL. « g
W LR 2 2 T T T T T 11

Ydddedododo oo i S b e 3
Tne Onina& Japan Stk Go, Lic, | 3 i s ———

4
TORONTO, 60 Yonge St., MONTREAL, 200 St-Jacquss 4 |
ot YOKOHAMA, Japon —— ‘ ‘

-4 *Le COQUET

IMPORTATEURS ET MARCHANDS EN GROS DE

Soies “*w""* Posanteurs, Largeurs ot Couleurs

Le plus complet des Jourauns de Wode

| MEMBRE DU JURY HORS CONCOURS
8

Arrivage continuels de Nouveautés en

Marchandises Japonaises de Fantaisie.

WESS====—"VENEZ NOUS VOIR.

NOS

X EITIONS Texte fllustre, Figarines coloriées

L'G N Es Mettez en Stock des ‘ oy e n‘ e o ‘u»« Nawirg,
Al Ws 1o 5, 28 1T 44 L PAR AN
Articles aVente Rapide Panrr i 100 10 B0 e 4
SPECIALES Le JOURNAL DES MODISTES
Vous ne porterez pas de I’iuull o 1+ do chaque mofs

Lainages, vieux stock, si vous tenez Eadivion frangaise on ctrangire en six langues, 48 fr. par an
Flanelies, nos marchandises L E JO UR N ‘ |. D ¢ s |.| N GERES
Poublures, Nous sommes agents pour les meil le
Bonneterie, leurs fabricants Brits ll|l||x|ur~4 — une w . iOnr
Sous- garantle de qualise. . . . Demarder Specimens et Conditions d'Abonnements & la
Véetements, Di cotion M0 A ALBERT, 6, rue Favart, 'ARIS, 2 Arr.

Fils.

The

Les ordres par la malle reqoi
vent une prompte attention

Andrew H. McDowell Co., (inc.)
40-42, rue St-Antoine, MONTREAL.

dededodododedododadodde Lot Lo o e Lot

ATFTFTTTTTTINTTITTTFF=

LesSilhouettes Parisiennes
tumon de grand luxe

l
PARIS - FIGL FIGURINE

JOURNAL DE MODES

e
- .
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LE SYSTEME METRIQUE AUX D'autre part, les partisans du systd- de la méthode plus moderne et plus ra-
ETATS-UNIS me métrique commettraient une erreur tionuelle qu'est le systdéme métrique.
s'lls pensalent que son adoption n'entrat- _—
. nerait pas un certain inconvénient et une UNE CONFERENCE SUR L'UNION
Nous remarquons avec plaisir, dit perte pécunialre pour certaines catégo- COMMERCIALE AVEC L'AN-
“Sclentific American,” que le mouve- ries du public. A ceux dont I'hostilité GLETERRE

ment en faveur de l'adoption du Systée
me Métriqgue de Poids et Mesures s'ac
centue et il semble probable que les ef
forts faits dans ce but seront couron
nés de succeds. Envisageant la question
& un point de vue purement pratique et
avec un esprit large, il y a tout & dire
en faveur de ce systéme et rien contre

est basée sur le fait que leurs intéréts
seralent lésés momentanément il faut
brésenter un argument d'une plus haute
portee; c'est que les granls prog. i«

Monsieur A. H. Hardy, chef de dépar-
tement de la maison Greenshields Ltd
a fait Je 6 décembre dernier, une confé-
rence devant la Chambre de Commerce
du District de Montréal.

Cette conférence trés goltée, trés ap-
plaudie, traitait de I'"'Union Commercia-
lui; c'est le systéme le plus rationnel et Cette minorité doit s'en consoler comme € de 'Angleterre et de ses colonies et de
le plus commode _ elle peut par la pensée que la perte ou I'lmpérialisme au point de vue militai

H est réellement .\lll.|rl’n\||i|nl qu’une na Iinconvénient temporaires qu'elle subit re”, Nous regrettons que le cadre de ce
tion éminemment pratigue comme la néd Journal ne nous permette pas de repro-

ctére et bouleversant les
, ne sont généralement
pas réalisés sans un inconvénient plus on

d'un large c
choses établie

molns grand pour la petite minorité,

sont absolument insignifiants par rap

‘. tre, qui a prouvé par un usage de plus port au bienfait apop té par un» sembla- duire in-extenso cette conférence, ou
4 Q'un siécle que, pour le monnayage de ble réforme, bienfait nonsenlement ((n- Ieux cette “causerie intime”, comme I'a
4 I'argent et toutes les transactions !llnln“ roraive, mais qu' ducvca poar tonjours, Wiméme appelée le conférencler. Le
" { { taires, le systtme métrigue est 1'idéal de i compte-rendu qui va suivre ne peut mal-

¥ la perfection; il est surpernant, disons La question du mérite du systéme dé-  heureusement donner qu'une faible idée
; nous, que cette nation se soit contentée cimal a 616 examinée Sous toutes ses des vues exprimées par M. Hardy:

b pendant des générations, de soumettre faces, et nous croyons que presque tout “L'Union Commerciale de I'Angleterre

Ses arts et ses industries & l'inconvé- le monde est d'accord sur le point sul- el de ses Colonies,” dit le conférencier,
nient fatigant d'un systéme suranné de vant qu'a part quelques pertes tempo-  €£t une question toute d'actualité qui de-
polds et mesures, tuires et négligeables, tout est en faveur viait étre sérieusement étudiée par tou

La Maison a pour prin- PRI NTEM PS 1906 Une race doit étre
cipe de ne mettre en maitresse des ins-

vente, méme aux prix qul re-
les plus réduits, que des |golvent ses épar-
marchandises de premier gnes.

e ot 4o e vomne | AdPOSS6z-vons 4 notee Maison poue fous vos achals

qualité

L'UNION FuiT LA FORCE

ol vous aurez déeouveri lo chemin du Succds.

Nos voyageurs sont actuellement en route avec les plus hautes
nouveautés pour le printemps 1906,

Draperies Anglaises et Ecossaises
e Tissus a Pardessus Unis et de Fantaisie, _ ramens

o
Teabio Intiret wux Produtts caahont™

VOYEZ NOS
Fournitures en tous genres pour Tailleurs.

DEMANDEZ A VOIR NOS

Vecunas, Cheviots et Serges Noirs:

Notre Spécialité.

LAFONTAINE . . . CARTIER
Cela vous ' "
Alrmons 008 droita €la vous paiera d'examiner nos marchandises sous le rapport de la um"d.";‘l“""_l ! e A

Nouveauté, de la Variété, de la Qualité et des Prix, avant
de donner vos commandes,

A ——
ATTENDEZ NOS VOYAGEURS OU, A LEUR DEFAUT, ECRIVEZ-NOUS :

C. X. TRANCHEMONTAGNE & Cie -

puuey
arantages,’ Peeieernos 315 Rue St-Paul, MONTREAL, T S i

A developper nos ressorts,
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solesee LA GRANDE MARQUE

“@ants de Storey”

TRADE
D'un mérite bien conmy

MARK

Donnent un bon profit au détailleur.

Vendus depuis plus de trente ans par
les marchands de premiére classe. Sur nos Bretelles est une garantie pour les

Iis ont pour base la qualité. marchands et le public en général que

Le froid fait forcément penser & ’avan-
tage qu'il ya & poiter des “ Gants de .
Storey ' (ainsi que des mitaines), Ils sont de fabrication absolument solide, don-
sont faits pour tous les usages ol 1'on
veut un article qui dure et qui aille bien,
Supportent I'humidité et la sécheresse,

toutes les Bretelles portant cette marque

nant satisfaction de toute maniére,

Entidrement garantis.

Berlin Suspender Cie,

des échantillons,

\ BERLIN, Ont.
w' H’ STOREY & SON’ leltEd, AGENT A MONTREAL
ACTON, Ont, Philip de Gruchy, 207 rue St-Jacques.
J Soieries Japonaises..Chinoises Hamilton Cotton Co
. o
Pour Blouses en Soie. HAMILTON :
A . A ettt e e
Ce n'est pas toujours le nom qui fait Ll "
vendre; vous devez vous procurer la MARQUE STAR
blouse * RELIABLE."’ Rideaux en Chenille, Portiéres et Tapis de Table,
D'autres prétendent que nous avons Tapis de Table de Fantaisie et Unis, dans les
la meilleure ligne pour le commerce B “"vnu:‘“ 8 . =
de cette saison. Cela doit étre vrai ; s - " » 4_
- ( voyez nos échantillons et soyez con- Rideaux et Portidres daus les largeurs suivantes :
vaincus, 33" 34, 36" 40" 44, 48, 66" 72"

" et daus toute longueur désirée.
Que vous cherchiez des blouses en

; lingerie ou des blouses unies genre MARQUE X lMPERIAL"
!

tailleur, vons trouverez ce qu'il vous Une qualité de Rideaux U.is et Pesauts, ayant
faut dans la Blouse * RELIABLE.” une apparence trés riche,

Nouvelles Teintes et Nouveaux Dessing pour le

Nous donnons une prompte attention Commerce du Printemps,

aux ordres par correspondance. . . .

FAITE PAR

AGENT POUR LA VENTE : se—

MISHKIN & CO. W. B. STEWART

423 rue St Jacques, MONTREAL, st 85, Sast, -+ TORONTS, St
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tes les chambres de commerce de I'Em
pire, sans perdre de temps.

“L'Angleterre ne cesse de nous envoy
€1 des représentants, des conférenciers
qui ont & coeur I'Union Commerciale de
I'Angleterre avee le Canada et
colonfes et dépendances.
vons blen, nous les écoutons avee une
sérieuse attention
savoir ce qu'ils entendent par Union
Commerciale et de quelle maniére ils la
veulent mettre en pratique
prétons un vif intérét A cette question
dont nous suivons attentivement les pro
grés.”

autres

Nous les rece

Nous tenons tous a

Tous, nous

Le conférencier montre alors que les
Anglais d'Outremer ne s'entendent pas
entre eux et citant I'extrait d'un journal
ii fait voir que Chamberlain et Balfour
bien que paraissant poursuivre un méme
but, ont des vues bien différentes dans
leur politique fiscale .

Les envoyés d'Angleterre qui viennent
nous parler d'Union Commerciale
disent en méme temps qu'il nous fandra
contribuer & la défense Impériale.

Nous voulons bien de I'Union Commer

nous

clale, nous la désirons méme, mais nous
ne voulons pas de militarisme. 11 nous
a 6té préché par un Lord Anglais et son
militarisme a été un fiasco complet, com
me il I'a été également dans une autre
colonie.

M. Hardy est un partisan convaineu
de I'Union Commerciale avec I'Angleter
€t ses colonies et ne sera satisfait que
quand il y aura libre échange complet
sauf pour les boissons enivrantes en
tre les colonies entre elles ot | Angleter
re et ses colonies.

En attendant, et pour donner un grand
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€S80r au commerce de I'Angleterre et de
ses colonies, il se fait l'avocat de la fon
dation d'un Bureau Commercial a Lon
dres, Bureau exclusivement composé
'hommes d'affaires de I'Angleterre et de
ses colonies et ol seraient centralisés
tous les renseignements pouvant aider
commercial de 1I'An

ses colonies.

au développement

gleterre et de

M. J. A, Chabot dons nous donnons ci
contre le portrait a é1é élu en Novembro
dernier Président de la Section de Qué-
bee de 1'Association des Marchands-Dé
tailleurs du Canada

M. J. A. Chabot

M. Chabot est né en 1864 a St-Charles
de Bellechusse on il a commencé son ins.
truetion & 1'école paroissiale Il a suivi
pendant quelgues mois les cours de I'A
cadémie Commerciale Thorn, & Québec,
puls est ontré dans le commerce. Aprés

avoir été commis pendant une dizaine
@'années il s'établit dans le commerce
d'épicerie. Il y a maintenant 18 ans qu'il
4 débuté pour son propre compte.

M. Chabot fait le commerce de gros
el de détall; il possdéde deux établisse-
ments dont le principal est situé 7 rue
Deligny; son second magasin est situé
271 rue St-Joseph

M. Chabot est une commergant actif,
entreprenant, possédant l'estime de tous
ses confréres qui depuis trois ans l'ont
Placé, comme Président, a la téte de
I'Association des Epiciers de Québec,

LE COTON AU SOUDAN

Les essais de culture de coton entre-
pris conjointement par I’Association
Cotonniére Coloniale et I’Administra-
tion continuent & donner les meilleures
espérances,

La premiére année, 1903-1904, V'es-
sai de graines de différentes provenan-
ces a permis d’établir que deux espoces
américaines cultivées par indige-
nes, daprés leurs méthodes habituelles
véussissaient admirablement dans la ré-
gion du Niger-Bani,

M. Roume, gouverneur général,
constatait lui-méme sur place la helle
venue de ces cotons, ainsi que 'admi-
ration des indigénes pour les produits
des graines  américaines absolument
supérieurs au coton qu'ils avaient I’ha-
bitude de cultiver,

La deuxiéme année, 1904-1905, des
essais plus importants concentrés sur
deux points ont permis d’obtenir des
échantillons  industriels  de quelques
gré une sécheresse excep-

tonnes, m
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tionnelle, qui a considérablement ré-
duit la récolte.

Leés indigines se sont prétés i cette
culture, acceptant facilement
quelgues améliorations & leurs procédés
habituels, sur les conseils des agents
de YAssociation et de I'Administra-
tion,

Les graines de la
ont fructifi¢ sans signe
dégénérescence,

L'essai industriel de

880%

premiére récolte

apparent de

ces cotons fait

dans les établissements de MM. Da--
vid et Maigret a établi  qu'ils pou-
vaient marcher de pair avee les pre-

miéres marques d’Amérique,

Pour la campagne actuelle 1905-06,
M. Merlaud-Ponty, gouverneur du
Haut-Sénbgal et Niger, frappé des ré-
sultats obtenus, a désiré prendre en
main la haute direction Jr cette cul-
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ture sur des bases plus larges, lesquelles
ne cadraient plus avee les ressources
de PAssociation Cotonniére Coloniale,

Malheureusement, il faut se procu-

rer les graines d'une campagne avant
de connafire le résultat de la préeé-
dente, et les quantités prévues pour

1905-06 ne se trouvaient pas en rap-
port avee les projets du Gouverneur,
hiite, vingt tonnes supplé-
menfaires furent demandées par cable
aux Ptats-Unis,

Ces w'ont pu atteindre en
temps que les végions les plus rappro-
chées du terminus du chemin de fer,

En toufc

grames

Malgré cette déception partielle, il
est permis d'espérer que la récolte qui
se orépare donnera une centaine de
tonnes,

Cette quantité devant nécessiter des
ressources dépassant celles de 1’Asso-

cette

Coloniale,
initiative de provo-
un consortium spécialement des-
tiné & Yachat du coton de cette récol-

ciation Cotonniére
derniére a pris I’
quer

te. Cent mille franes étaient néces-
saires; plus de deux cent cinquante
mille ont éé¢ mis & la disposition de
ce consortinm, par plus de cent adhé-
renis,

Il est vrai que telle qu'elle se pré-
sente, cette opération  promet d'étre
lucrative, ef rien ne peut faire prévoir
qu'il en soit autrement. Ainsi se trou-
verait faite la preuve matérielle de la
possibilité de la culture du coton au
Soudan, dans des conditions indus-
trielles,

Ne rédigez pas vos annonces dz la mé-
me maniére que les autres écrivent,
mais de la maniére dont les gens par-
lent. — [Rhode Island Advertiser].
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COTONNADES

Pendant quelque temps, nous avons conseillé a
nos clients de placer leurs ordres de bonne heure,
dans l'attente d'avances de prix des cotonnades.
Comme nos amis le savent peut-étre, ces avances
ont eu lieu aux manufactures. Nous sommes in-
formés que d’autres maisons obtiennent mainte-
nant des prix avancés pour leurs marchandises;
mais, va les forts achats que nous avons faits
avant la hausse des prix, nous sommes toujours
a4 méme de coter les anciens prix. Toutefois, il
ne se passera guere qu'un mois environ, avant
que nous ne les haussions. Nous désirons parti-
culiérement attirer 'attention sur notre stock
de Denims, Cotons a Matelas, Cotonnettes,
Cotons Blancs et Ecrus.

OVERALLS

Cet article est trés spécial dans notre Départe-
ment des Cotonnades. Nous avons les meilleures
valeurs aux prix les plus bas dans ces marchan-
dises, et nous en tenons en tout temps un trés
grand assortiment.

GREENSHIELDS LIMITED

MONTREAL.




