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S PRIX CORRECTS

Voici quelques lignes qui nous y aident:

« BEAVER " — Damas, toile pour table et Demandez des échan-
Serviettes. tillons, ou mieux

« BEAVER " — Essuie-mains. EL"((;);; n;lxgl)i)/ﬁ‘;?
“B4" — Coton Jaune. Notre Département
— Wrapperette spéciale. de Commandes par

“F120 " - Flanellette rayée — 27 ‘ Lettre’ les remplira
« F1004 “ foncee — 28 " PROMPTEMENT

« F888" - “ rayée — 36" CORRECTEMENT.
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LES PAIEMENTS A LA CAMPAGNE

Nous causions avee un marchand de
la camps de la rentrée des erédits,
de la situation qui était faite au com-
merce de la campagne par I'état des
mauvaig chemins, par la  persistance
des pluies et par Pabsence de chaleur
qui retardent la croissance de herbe
el la grande production du beurre et
du fromage.

Tout cela est hien vrai, nous dit-il,
leg marchands s'en  ressentent foreé-
ment : mais ils seraient sonvent dispen
stg de faire attendre leurs fournissenrs
on de renonveler  leurs hilletz, &i los
evltivateurs ani penvent naver so fai-
saiont moing tirer Pareille,

Voulez-vong. ajouta-t-il, un exemple
de eo qui so nasse A la campagne sous

rannort 2 Te voici:

“Jai pour clients plusieurs cultiva-
teurs qui me doivent des sommes rela-
tivement importantes et cela depuis un
cortain temps,  An lien de acquitter
de leur dette, ils préférent me payer
Pintérdt au taux commercial de six et
méme de sept pour cent.  Or, il faut
voug dire que ces mémes cultivatenrs
ont nn comote en banque, qu’ils v ont
des dépdts of vous savez one eos déndts
ne rapnortent gué 1 pour
cont, Vous vovez ainsi la helle onéra-
tion an’ils font en pavant de 6 & ¥ vonr
cont A'intérét pour en recevoir de 3 A
! ponr cent !”

vaque de !

(e n'est cortes pas un cas isolé que
eclui gignalé par notre interlocuteur.
Nombhre de eultivatenrs anraient besoin
qu'on lenr démontrit qu'il est de lenr
propre int dteindre leurs dettes
auand ils disnosent des fonds nicessai-
gacquitter.  Cependant, la
plupart du temns, les marchands re-
doutent entamor un tel oonpe do pane.
vorsation avee clients, dans la
crainte que leurs remarques ne soient
yrises en mauvaise part.

N’imnorte. dans le eas actuel, il se-
rait facile de démontrer & ces clients

res  pour

leurs

mauvaig ealeulatenrs que: “Qui paie
ses dettes s'enrichit.”

UNE LOI DE FAILLITES?

Volla blen des années que le commer
ce, 'industrie, la finance demandent une
loi fédérale concernant les faillites, A
de longs intervalles nous avons va appa
raitre wn projet de loi
mais la session du Parl

ur la matidre,

ment  prenait
fin sans méme que le projet de loi ob
tint I'honneur de la discussion

Dans 'état de choses actuelles, chaque
provinee a ou n'a pas de législation rela
tive aux faillites et le commercant doni
faires s'étendent A plusienrs pro-

les
vinees du pays ne salt comment se ro
trouver dans tout un dédale de lois di

rates, dont quelques-unes sont bien faites
pour permettre aux marchands malhon
nétes de frauder leurs eréanciers sans

courlr trop de risques.

11 n'est pas de eréanciers de gens fail
lis qui ne sachent combien la liquida-
tion des biens des faillis est onére
A maintes reprises, il a éé donné des
exemples of, d’'aprés les bordereanx ma-

mes des curateurs ou liguidateurs, les
frais emportaient tout 'actif des faillis,

L'absence d'une bonne lol fédérale re
lative aux faillites permet aux curatears
de s'engraisser parfois aux dépens 8
eréanciers. 811 est des curateurs qui

agissent consciencieusement—il y en a
d'autres ne se génent gudre de tiver A
eux tout ce qu'ils peuvent attrapper.

Bien plus, nous connaissons des cas ol
des débiteurs momentanément génés
mais qui pouvaient facilement se tirer
d'affaires en expliqguant leur situation a
leurs créanciers, se sont déclarés volon-
tairement en faillite sur les conseils de
quelque curateur intéressé & liquider les
biens de ces marchands génés,

Les raisons, certes, ne manqguent pas
pour que le Parlement nous dote d'une
lol de faillites depuis longtemps
mée. Nous voudrions connaitre les motifs
pour lesquels il n'aborde pas la discus-
sion d'un projet de lol sur la matidre,

récla-

Une loi sur les faillites est autrement
aire qu'une loi sur l'usure, Quand
l'aurons-nous?

néc

LA LOI DES LOMBINES

Une délégation a Ottawa

Dans toute loi deux choses sont )
considérer: sa lettre ¢t son esprit.

Quand on a légifére sur les entenwes
commerciales ot les combinaisons mul-
tiples provogquies par 'évolution indus-
trielle ot commerciale qui s'est accom-
plie depuis un guart de sicele surto
on ne vovait guére dans ces organisa-
{ions quiun instrument de pression aux
mains de corporations puissantes pour
empécher la libre concurrence.

Que cerfaines combinaizons aient é1é
formées dans ce but, le doute n’en ¢
mais 'autres organisza-
tions s sont formées dans un but Je
défense, auxquelles on
croit pouvoir appliquer une loi dont la
lettre  peut-Gtre  les  condamne, mais
dont Vesprit doit les ahsoudre.

La loi & Vépoque on elle a été votée
ne pouvait pas prévoir toutes 1»3 for-
mes ni toute la portée des combinaisons
que nous voyons éelore a chaque ins-
fant, ot il est & présumer qu'elle devra
tre modifice an fur et & mesure des
transformations  que  subiront
mieg cos combinaigons variées et varia-

pas permis;

protection, d

ellos-

hles,

™ne délégation des épiciers de aros
est allée & Ottawa attirer Uattent? a du
gonvernement sur ces faits, Tes épi
ciers de gros ont formé une organia-
tion dans un but de protection: ils se
sont entendng quant aux conditions de
vonte of de paiement de cerfaines mar-
chandises, notamment de marchandises
connnes dont les prix ont été parfois
ohiehiés: ils ne venlent plus perdre dar-
< of ont fixd
des prix auxqnels tous les membres de

osent sur ees marchandi

leur oreanisation s'eneacent A les ven-
dre. Tlesprit de la loi ne saurait con-
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damner de telles ententes, encore faut-
il que le teste de la loi le dise.

Aux Epiciers de gros s'étaient joinis
des délégnés des droguistes en gros el
de I'Association des Marchands-détail-
leurs du Canada; cette délégation &'c
présentée i Ottawa et a éé regue en an-
dience, par Sir Wilfrid Laurier =
P’hon. Chas. Fitzpatrick.

M. Honoré Gervais, député de Mont -
réal (St-Jacques), s'est fait d’aborl
leur introducteur et leur interpréte,
puis ils ont eux-mémes cxposé leur
grief et ils ont demandé que la Toi sur
Jes combines soit amendée, et en don-
nant au mot “indument™ qui £’y trouve,
une définition plus précise qui ne lais-
se ancune ambiguité.,

Diaprds le texte actuel de la loi, tou-
te entente entre deux ou  trois mar-
chands, pour maintenir certaing pri
sur une base laissant un bénéfice rai-
sonnable, peut faire objet d'une pour
suite an criminel.

Ce w'est pas évidemment l'intention
de 1a loi, qui entend ne punir que 1<
combinaisons ¢levant les prix plus que
de raison en exploitant le publie, mais
pour qu'elle soit appliynée dans cette
intention, il lenr a paru nécessaire
le faire indiquer clairement dans i»
texte.

Parmi les délégués. on remarquait
M. Albert Héhert, de la maison Hudon,

Hébert et Cie, président de 1"Associa-

tion des Epiciers de wros: M. L. T,
Geoffrion. de la maison T Chaput
Fils ot Cie: M. Tiugh Blain, de Toron
to: M. Archibald Miller. de Tévis: M.
H. W. Kitchen. de Kingston: M. D. W,
Bole, M.-P.. de Winnipeg: M. . X,
Toowern, secrétaire  de 1" Assoriation
des Marchands-Détailleurs dn Canada,

Sir Wilfrid a nromis que le zonves-
nement prendrait  les  renrésentations
de cos mesgienrs en sériense considér -
tion.

SUBSTITUTION DE MARCHANDISES

Quand un manufacturier découvre nun
procédé, une recette, une formule on un
tour de main pour perfectionner, amélio
rer ou heureusement modifier un pro-
dult quelconque, il donne généralement 4
ce produit ainsi amélioré on mienx pré
paré que les produits similaires, une dé
signation spéciale, ou bien il ajonte son
propre nom au nom générique du pro
duit,

De cette facon l'achetenr, commercant
ou , quand il d le, par
exemple, le Savon ‘S8oleil” ou le Sirop de
Merisier de “Vignan”, la raison
plaindre si son fournisscur Iui  envoie
aux lieu et place de ce qu'il a demandé le
Savon “Jupiter” ou le Sirop de Merisier
de Vigand. En formulant sa demande
I'achetenr avait en vine une marque spé-

de se
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ciale de Savon ou de Sirop, marque clai-
rement désignée et ce n'est pas cette
marque qu'il regoit,

Le marchand ainsi traité se plaint a
son fournisseur, Celul-¢l se reporte &
la commande gue lui a  adressée son
voyagear; la commande porte bien Sa-
von “Jupiter” et Sirop de “Vigand”, le
fournisseur répond done quil n'a fa't
qu'exéeuter l'ordre transmis par le voya
geur, qu'il n'a pas fait erreur, mais que
néanmoins, i1 va correspondre avee son
voyageur pour tive affaire an clair,

Voiel ce qui s'est passé: le voyageur
sait que sa maison a agence directe do
savon de la marque Jupiter et du sirop
de Vigand. Sa maison a plus de profit
A vendre ces deux marques que n'impor
te guelle autre marque “imilaire ot el
éerit sans cesse & ses voyageurs: 'Poas
sez le savon Jupiter’—“Vendez le sirop
Vigand",—

“Pourguol ne vendezvous pas autant
de savon Jupiter que de savon Soleil”.—
“Il 'y a pas de raison au monde pour
que vous ne vendiez pas plus de savon
Jupiter que de savon Soleil”, ete., ete..
Toutes les lettres de la maison & ses
Voyageurs ont quelque phrase impéra-
tive de ce genre,

11 offre du sirop Vigand et on lul de
mande le sirop Vignaun, Ce dernler est
connu, on en sait l'usage et l'emplof, il
a fait ses preuves et il est bien annoncé
Le vendre n'est qu'un jen pour le détail-
lenr, aussi pourquoi voudraitdl tenir le
sirop Vigand? Sa clientéle ne le Ini de
mande pas. 11 en achdtera si ses clients
lui en demandent.

—11 est “tout aussi hon", dit le v
gour; il est “méme meillenr” que Vantre
et il vous cofite un pen moins cher, vous
le vendrez avee plus de profit.—Ca prend
on ¢a ne prend pas auprds da marchand
En tout cas, le voyagenr fait son métier;
jusque 14, 11 w'est pas & blamer.

Mais od il mérite de 1'étre,
quand, de lui-méme, il éerit dans la com-
mande sirop Vigand, alors que son elient
lni demande la marque Vignau: en uan
mot, quand il fausse l'ordre qui lai a été
donné.

En agissant ainsi, il mécontente son
client et s'expose A une sévére répriman-
de de ses patrons. Sa maison lni dit
bien de pousser la vente d'une marchan
dise désignée, mals jamais elle ne lui
conseillera de substitner dans un ordre
cet article & un article similaive qui i
est spéeinlement désigné

Un voyageur, guand il n'obtient pas de
gueeds avee un article que  sa maison
veut pousser, doit dire franchement @
cenx qui Temploient les causes de .:0a
insuceds.

Sa maison avisera

c'est

anx  mesurves i
prendre, mais elle ne saurait 'approuve:
quand il mécontente ses clients, en subs-
titnant dans un ordre une marchandise a
une autre,

LE TENEUR DE LIVRES

le tencur de livees, comme le nom
lindique, est celui qui twnt les livees
Qune maison  d'affaires, en  premicr
lieu les livees concernant le Doit o
I"Avoir,

Bien que le teneur de livees doive
faire preuve d'intelligence et que ex-
pert en tenue de livees doive avoir une
habileté plus qu'ordinaire, ce travail
est un travail déeritures et en quelque
sorte méeanique,  Llesprit du tencur
de livres est loin 'étre confiné au tra-
vail quiil fait, mais la routine de ce
travail a une influence retardatrice sar
le développement de Tesprit et a une
tendance & porter ecluisci vers des
méthodes mécanigues,

Cette condition offre un  contraste
avee les autres situations qu'un homme
peut oceuper, situations dans lesquelles
il est obligé de se tenir en contact avec
ses confréres, et oi il réussit ou non
suivant sa capacité i saisir les condi-
tions changeantes des affaires, & me-
sure gqu'elles se présentent,

La profession de teneur de livees
tient un homme au courant des affai-
res intérieures de sa maison, ef le met
en possession de faits trés précicux gui
lui permettent de se faire une opinion
sur les affaires particulicres inserites
dans ses livees,  La tenue des livees de-
veait done &tre un entrainement gui
serve de base an tencur de Tivees pour
devenir plus tard  proprictaire d'une
maison de commerce.  Mais Phistoire
est 1a pour prouver quen géndéral les
teneurs de livees n'arrivent jamais an
rang de patron ou associés,

Los tenenrs de livees ordinaires, ne
sont que des commis et ils resteront
commis tant quiils nareiveront pas a
dre chefs de la comptabilité ou
pont pas d'autres fonetions a remplir
en outre de lenr tenue de livees, s oe-
cupent une tion inférieure et ne
saisissent pas généralement une oeen-
sion d'exercer lear jugement en dehors
des éerity [w'ils font.

Remarquez que je ne parle iei que
des teneurs de livees, qui ne font pas
autre chose que de tenir les livees, et
non de ceux qui ont d'autres fonctions,
des chefs de bureau, des surintendants
on des chefs de comptahilité, qui, outre
la comptabilité qu'ils ont a tenir, ont
un poste de responsabilité qui leur don-
ne une voix consultative dans Padmi-
nistration,

Deux voies principales gouveent de-
vant le jeine employé de burean: o
service actif of la tenne des livees on
travail des Geritures,

Un talent extraordinaive se fera sii-
rement remarquer.  Pen importe  lo
point de départ, les capacités porteront
leurs froits méme dans les plus man-
vaises conditions: il ne fant qu'une 16
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Nous sommes les seuls représentants au Canada pour
les lustres, Mohairs, ¢t Siciliens en noir, couleur ¢t de
fantaisie portant cette marque

Le succes obtenu 'année dermiére dans ces lignes nous
a permis d’en placer une grande quantité aun mois de
juillet dernier aux anciens prix, de sorte que n’étant pas
obligés d'envoyer de répétitions d'ordies, nos clients
peuvent compter sur les mémes prix pour leurs répé-
titions d'assortiment,

Les tweeds de nuances claires pour Costumes ont eu
une grande vogue ce printemps et seront en grande
demande pour la saison de l'automne, .

Le commerce de 1'"été va commencer bientdt et les
tissus vont étre en demande,

Nous avons un beau choix de Ciépes de Chine, Voiles
de Paris «« Eoliennes brodés dans les nuances nouvelles,
aussi quciques lignes de haute nouveauté en tissus
frangais choisies & Paris au wois de Février sur la

derniére collection pour cette saison,

Nous avons tounjours en stock les lignes
régulidres suivantes: — ( REPELINE,
ROXANA POPLIN, DRAP VENITIEN
KT AMAZONE dans toutes les couleurs

Nos vovageurs sont maintenant sur la route avec les
lignes d'Etoffes & Robes pour la saison de I"Automne,
Le choix e¢st beau et nous demandons & Messieurs les
Marchands de bien vouloir attendre leur visite avant

de donner leurs commandes,

A. Racine & Cie

| | 340-342 rue St-Paul, MONTREA
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sion pour les faire éclater an
grand jour. Les capacités ménent tou-
jours au suceds; mais un grand talent
est chose exceptionnelte,

Le jeunc homme de capacités moyen-
nes, et plus de quatre-vingt-dix-neuf
pour cent de no jeunes gens sont dans
ce cag, dépend beaucoup, pour son suc-
cts, de son début,

11 est trds prohable qu'il suivea dans
la vie le chemin sur lequel il a débuté,
8'il commence comme teneur de livres
il restera probablement teneur de li-
vres ot recevra un avancement limité,
8l choisit la partie active des affaires,
la vente, et 8'il a des capacités ordinai-
res, il s sans auncun doute & une
situation plus élevée et son travail sera
plus productif que dans les éeriture
simplement parce que cette vie activ
élargit son esprit, le développe «f lui
offre une opportunité plus favorable
qu'une position demployé aux éeritu-
res dans un bureau.

La connaissance de la tenue de livres
a toutefois ses avantages et quelques
mois passés dans ce département ne fe-
ront pas de mal au jeune homme qui a
Qautres vues ot il 'en trouvera mieux,
méme &'il ne doit pas rester teneur do
livies. 8l éudic cotte’ partie des af-
faires simplement pour y acquérir un:
certaine expérience, il ne doit pas per-
dre de vue le but véritable Ju'il &'est
proposé, ot il doit considérer la tenu:
des livees et tout antre travail d’éeri-
tures uniquement comme moyen d'ar-
river it un autre but.

En régle générale, je ne conseillerai<
pas a un jeune homme d'une capacitd
plus qulordinaire d’entreprendre la te-
nue des livees, méme comme expérien-
ce, & moinsg qu'il n'ait intention de se
perfeetionner dans cet art, car il est
parfois difficile de  quitter une voie,
une fois qu'on y est entré. Bien de<
jeunes gens deviennent tencurs de li-
vres, bien que leur ambition soit bien
au-dessus d'un travail d'éeritures, et
qu'ils désirent connaitre la tenue des li-
vres simplement comme moyen  d'at-
teindre un bhut plug ¢levé. Mais réus-
gissant comme teneur de livres, il ga-
gne sa vie confortablement.

Ainsi, un jeune homme, qui n'avair
pas Vintention de devenir teneur de 1i-

).'l“l't* 0l

Wer

vres, ne quitte jamaiz les rangs  des
cleres employé 3 o, bien
quiil  puisse  éventuellement  devenir

chef de comptabilité ou gérant Q°un dé-
partement, il est prohable qu'il n’arri-
vera jamais & une position aussi élevée
que celle que ses capacités normales Tui
permettraient de remplir. 11 est done
plus sir pour un jeune homme de dé-
buter dans la voie qu’il entend suivra
toute sa vie ef de ne s'en Eloigner que
lorsque la nécessité I'v oblige,

Le bon teneur de livres doit avoir un
penchant naturel pour les chiffres.
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Sans cela, il ne dépassera jamais les
rangs inférieurs. 11 doit étre méthodi-
que, exact, avoir une bonne mémoire
et une honne éeriture,

Une habileté générale dans les affai-
res, des capacités pour los finances et
la vente ne sont pas des qualités essen-
tielles & avoir; en réalité, les bons em-
ployés préposés aux éeritures possédent
rarement ces qualités,

Les comptables experts sont des te-
neurs de livees d'une habileté extraor-
dinaire, des hommes qui commettent le
moins d’erreurs possible, aptes i saisir
la situation la plus embrouillée, et a Ia
débrouiller avee suecds, Les comptahles
experts, qui vont de hureau en bureau,
de magasin en magasin, examinant les
livres et restifiant les erreurs des te-
neurs de livres réguliers, gagnent par-
fois de deux & quatre mille dollars par
an, mais les comptables ordinaires ne
recoivent peut-itre pas plus de deux
mille dollars par an.

11 n'est pas un seul teneur de livres
sur dix mille qui puisse jamais devenir
experts, et &'il v avait heaucoup plus de
ces experts qu'il n'y en a maintenant,
ile trouveraient une diffienlté extréms
i obtenir du travail, car il n'y a que
les grosses maisons qui aient recours a
lenrs services,

Les experts en comptahilité possédent
un talent aui les place hien au-dessus
des employés aux éeritures: ils penvent
inger une situation ot la tirer an elair.
Bien que leur travail ne soit pas étran-
eor A la tenue des livres, ces hommes
sont plus que des comptables, ils pren-
nent rang, au point de vue commercial,
avee les seerétaires, les trésoriers el les
gérants généraux.  En réalité, Pexper:
comptable est un fonctionnaire impor
fant ot est reconnu comme tel dans lez
cercles des gens daffaires.  (Yest un
homme d’affaires qui  avrait  réussi
dans toute autre sitnation,

Les émoluments que recoivent les ex-
nerts en eomptabilité sont éganx A ceux
donnés aux chefs de départements, anx
gérants généraux ef anx emplovis supd-
rieurs: ile varient de denx mille & vined
mille dollars par an, hien qa> le <alyd
re payé en movenne mne  depasie pas
trois mille dollars,

Les salaires des feneurs de livres ¢
rient heaueoup. Tl en est trés peu qui
soient pavés moins de eing on six dol-
lars par semaine, et on peut dire que
la somme de six dollars est le salaire
moyen donné anx déhutants.  Dans les
grandes villes, les comptables expéri-
mentés recoivent de eing conts & douze
conts dollars par an ef, dans les villes
de moindre importance, de quatre cents
A mille dollars,

Tes chefs de 1a comptahilité ont nar-
fois des salaires qui  dépassent denv
mille dollare: maie les émoluments de
plus de quinze cents dollars me sont

payés qu'aux comptables de premier or-
dre, aux hommes capables de prendre
en mains la divection d'un département
de la comptabilité on A cenx qui rem-
plissent avee suceds d'autres fonctions.

Quelques rares teneurs de livres pea-
vent recevoir de quatre & cing mille dol-
lars par an; mais ce salaire leur est
donné pour leurs capacités effectives
et non pour leur seul travail de comp-
tahilité,

Dordinaire, le teneur de livres a peu
de chances d’avancement, & part une
augmentation annuelle de salaire, qui
garrétera certainement & un moment
donné, Son avancement est lent, et le
salaire lo plus ¢levé aunquel il puisse
g'attendre n'est pas énorme. , Tl a peun
Poccasions de faire preuve de qualités
autres que Pexactitude et la bonne foi.
T ost en dehors de la vie active des af-
faires of, en conséquence, ne constitue
quun faible appoint dans 'augmenta-
tion du commerce de son patron, 11
g'on suit que les services du teneur de
livres ne sont pas généralement esti-
més & une valeur dépassant la moyenne
des salaires qu'un homme peut gagner,
ot il est rare qu'il se trouve dans une
situation qui Tui permette de deman-
der une angmentation sériense,

Tes teneurs de livees sont peut-Gtre
les employés qui ont le moins d'occa-
¢ions A’avancement. Parfois un teneur
de livees dovient associé, Quelquefois
il véunit & con talent de comptable les
capacités d'un vendene expert et, s'il
est hon  financier, cotte combinaison
aura los meillenrs résultats; mais alors
il est plus qu'un simple tencur de li-
vros. Tl est & la fois administrateur,
financier ot associé,

Les meillenrs teneurs de livres ob-
tiennent parfois des positions de con-
fiance dans des hanques et aufres so-
ciétés financidres of v rocoivent de hons
salaires; mais, dang ce cas encore, ces
hommes sont plus que des tencurs de
livres,

La situation de comptable a ses avan-
tages ot sz désavantages. Elle offre de
Pattrait & I"homme doué des capacités
vonlues pour remplir ces fonetions et
qui ne Uest pas aussi hien pour d’au-
tres; elle offre aussi heancoup d'attrait
A 'homme qui® pent mettre & profit
pour lui-méme, le jour o il s'établit,
les enseignements qu'il y a trouvés,

Ce n'est pas la meilleure des sirua-
tions pour homme qui a ce qu'il faut
pour lutter contre la compétition, dont
I'esprit agressif lui permet d’assumer
des responsabilités et de s'en tirer avee
£ue

La situation de comptable est peut-
étre, parmi tous les emplois, celui qui
offre le plus de stahilité. Te compta-
ble sera moins affecté par la dépression
des affaires ct des complications exté-
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“Donner Satisfaction”
C’est Assurer le Succes.

oute l'attention du manufacturier doit tendre & donner SATISFAC-

TION — que ses affaires soient considérables ou restreintes — c’est

en donnant SATISFACTION seulement qu'il parviendra au succds—
le marchand demande SATISFACTION tout comme le consommateur.

Le détailleur, comme le manufacturier, ne réussira qu'en donnant
SATISFACTION, d’oit il s'ensuit qu’il doit nécessairement acheter d’un
manufacturier pouvant lui donner entiére SATISFACTION, et tout cela
est pour venir 4 vous dire que je puis vous donner SATISFACTION,

car

Nos Fourrures en Peaux ou Manufacturées

sont

préparées et fabriquées par nous-mémes, par des ouvriers experts, et

5202 sous la surveillance directe de contre-maitres d'expérience. FEtant les plus

) grands manufacturiers du pays, nos facilités d’achat et de fabrication sont

= i une garantie de SATISFACTION pour tous nos clients. Nous portons

une attention toute particulidre wux commandes d’articles spéciaux faits sur ordre, et la popularité de
nos produits prouve absolument que nous donnons toujours SATISFACTION.

Nos voyageurs sont sur la route - attendez-les,

J. ARTHUR PAQUET, Québec.

Succursales: WINNIPEG TORONTO OTTAWA MONTREAL STJFAN, N. B

Stores (Blinds) de toutes Grandeurs et Qualités.

Stores pour Chassis
w oW

Poles et Accessoires
L

Dentelles et Franges
oW

Tubes et Accessoires
en Cuivre

oW
Le nouveau
Catalogue
est prét
maintenant
et est en-
voyé sur
demande.

NOTRE MANUFACTURE DE LACHINE.

Daly & Morin, 22 Rug St Sulpice.
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rieures que tout autre employé. Siun
homme s¢ confente de sa position d>
comptzhle, n'est pas tros ambitienx et
est satisfuit d'un revenu modére et sta-
hie, il v a pen de situations qui lui of-
frent autant d'avaniages, 11 est cerlain
que le tencur de liv celui qui.
dans le commerce, a le minimum de
tracas,

Lo meillenr conseil que j
wor au jeuns homme sur
choisir une earriére et qui envisage s
rieusemeni la position de teneur de li-

wisse don-

wint s

vres, c'est de ne pas cherchor & devenir
un complable professionnel. il a de
honnes raisons de eroive qu'il peut fair
autre chose, of surtont suelque chose
Aactif qui lui offrira plus Toceasions
de développer et d'utiliser ses capaci
tés, Ce conseil est basé sur la suppr-
sition que ce jeune homme a des capa-
cités qui sortent de Tordinaire: ma's
un homme doué de capacités ordinaires
aura en général plus de chanees d'avan-
cement dans une situation autre que
colle demployé aux éentyises,

['ne instruetion
tielle pour réussiv comme comptahle

moyvenne est essen-
colle recue Jdans un “high school,” est
celle qui convient le mieux

Certaines éeol
|"‘ "”\‘ monts \ll'

< pnseignen’
la tenue des liveess

maig pen entre elles ponssent on

ox pulligue

soignement assez loin pour qu'un ééve
i fond 1a tenue des
randos villes,
commer-

puisse v apprendre
livees, Dans toutes les
il existe an moins une deold
cinle, oft Penseignement st hien com-
pris ef qui g fait one spicialité i
la tenue des livees, Je
i Cral
on favenr de

seignement

¢ des comp

nion

erois que 1° g
Lahles ost

dans une Geale commerciale,

colrg  suivis

LA PUBLICITE, ART ANCIEN

Les gens instraits
crofent généralement que 'art de la pu-
Wlicité est une relutivement
moderne: mais une étude méme trés su
perficielle de la suffira con-
vainere le cherchenr que ¢'est un des arts
les plus anciens que 'on conn L it
premidre an-

simples et pen

invention

question

nos confroves,  La
“é faite probablement par le pre

un de
nonee g

mier homme qui avait quelque chose A
échanger on par la premiére femme qui
désirait quelque chose qu'elle n'avait pas,
la
ils avaient

Bn tous cas, les Isradlites ont employé
publicité de trés bonne heure
coutume de

placarder sur les murs de

leurs villes les décrets de leurs roiseet
les prédictions de leurs prophites,
Les anciens Grees employaient aussi

beancoup la publicité, principalement par
Yintermédiaire du crieur public; on ne
permettait pas toutefois & ce dernier de
blesser les oreilles de ses concitoyens pur
ses proclamations, & moins qu'il ne fat
accompagné d'un musicien pour lui don-
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ner le ton. Quand un veol avait été com-
mis ou qu'un dommage avait 6té causé a
la propriété, le fait était rendu publie
au moyen de malédictions inscrites sur
des feuilles de plomb, lesquelles étaient
suspendues dans le temple aux statues
des divinités infernales, on invoquait ain-
si Jo vengeance des dieux sur la person-
ne qui avait volé ou qui avait é

leurs donnent & leur publicité quelquefols.
11s écrivent leurs annonces & temps perdn
et donnent pour excuse qu'ils sont trop
occupés pour apporter du temps el de la
réflexion & un travail pareil Pout-on
imaginer une manidre de voir plus terre-
Aterre au sujet d'une chose d'une impor-
tance capitale?

des marchandises appartenant & 'annon-
ceur, une clause y était  généralement
ajoutée & leffet que si les marchandises
étajent rendues, une récompense serait
payée, on bien le propriétaive intercéde-
rait auprés des dieux pour une remise de
In peine, Les Romains se servaient aussi
du erienr public pour proclamer des lois,
des victoires et des ventes, et les murs
des maisons étaient couverts d'avis peints
en nolr on en rouge, ou inscrits sur des
ardoises et placés sur les piliers qui se
trouvaient de chaque coté des maisons
ou des bhoutiques. Beaucoup de ces an-
nonces murales ont éé trouvées a Her-
culanum et Pompéi; parmi les plus in-
téressantes sont velles concernant les lut-
tes de gladiatenrs et promettant que le
public serait abrité en cas de pluie et
que l'aréne serait arrvosée si la tempéra-
ture éait exceptionnellement chaude,

Préparation de la copie

Dans la préparation de la matiére &
publicité d'une espéce quelconque, que ce
soit une copie pour le journal local heb-
domadaire ou quotidien, pour une ciren-
lnire, une brochure ou une carie d'éta-
lage, le marchand devrait prendre grand
soin de s‘exprimer clairement. L'ambigui-
nulles de nombreuses annonces
avee un petit
truetion, auraient
tiré la clientdle,

té remd
qui, changement de cons-
sans uuenn doute, at-
Parfois, I'annonceur en
cherchant un langage fleuri, perd de voe
et laisse passer une
points

dans les
ument et
faire comprendre an
qu'il voulait dire

annonceurs semblent  penser
que parce qu'ils savent ce qu'ils essaient
de dire,

errenr
principanx de son a
manque ainsi de
lectenr ce

Certains

le lecteur comprendra sirement
Fargument ou 'ense

ment qu'ils veu-
lent donner. (Yest une ¢

ave erreur.
meillenrs résultats,
une annonce devreait ére libellée de telle
facon que sa signification soit absolument
claire. U'ne annonce doit éire faite pour
exposer claivement et avec conviction les
avantages offerts aux clients de I'établis-
sment qui fait la publicité, Elle ne de-
viait sembler & un casse-téte
nnonces coitent trop cher
wmee qui leur est  consacré
L'annonce peut étre em-
ployée de. maniére a4 étre une source de
revenu et de profit ou bien, on peut en
faire un si mauvais usage qu'elle rappor-
tera un bénéfice insignifiant. 11 est vrai-
ment surprenant de voir combien peu de
véflexion et d'attention certains détail-

produire les

Jamais re
chinois,  Les

que 1'e
soit gaspillé,

poun

Quel chose d'intéressant

Le public lit les annonces parce qu'il ¥
trouve quelque chose d'intéressant. Mon-
trez-nous un établissement qui rédige ses
annonces d'une manidre vive, énergique
ot qui force le lecteur A les parcourir ré
gulidrement el nous vous monirerons un
établissement qui fait des affaires, pour-
v, bien entendu, que le magasin offre
exactement les marchandises qu'il annon-
ce. Si ume annonce n'est pas rédigée
solgneusemen’  le marchand néglige une
des forces plus propres & pousser les
affaires. (huque fois qu'on entend quel-
qu'un ¢ rer la publicité, on peut ctre
ASKU I celul qui le fait ne sait pas
de | parle, gu'une partie au moias
de son ins ruction commerciale a 6té bien
négligée,

N* dez pas un r trop hatif

Les sommes d'argent que le petit mar-
chand peut consacrer & la publicité sont
nécessairement limitées et souvent irré-
gulidres. 11 dépense peut-btre quelques
dollars pour un espace d'annonce dans
un journal, ou bien publie une brochure,
on encore fait cadeau A ses clients d'un
souvenir. Les résultats sont rarement
conformes & ce qu'il attendait, car il pen-
e d'habitude que les dépenses qu'il a
fuites devraient amener un rendement im-
médiat, Cela arrive rarement et, en con-
séquence, le marchand se trouve découra-
g6 et en arrive trop souvent & la conclu-
sion que la publicité est inutile. En réa-
1ité, la publicité est un placement & long
terme, Ses intéréts sont souvent lents &
venir, mais & la fin ils sont absolument
certains. Méme une publicité médiocre
aménera des résultats proportionnels, si
on lui donne le temps pour le faire. La
publicité du petit marchand doit étre ba-
sée comme celle du fort annonceur géné-
ral sur les affaires futures, Des mois et
méme des années peuvent dtre nécessal-
res pour établir le bon renom d'un maga-
sin par la publicité, mais il fant se rap-
peler aussi que cette réputation durera
longtemps aprés que la publicité aura été
réduite & un minimum. Le marchand qui
s'aventure & faire une petite publicité non
dispendieuse peut étre découragé de voir
son argent disparaitre, apparemment
pour toujours. Toutefois, son rival qui a
commencé & annoncer cing ans aupara-
vant jouit de la réputation d’avoir une
maison bien connue, alors qu'il peut dé-
penser moins que I'homme qui ne fait
que commencer & annoncer. Réfléchissez
bien & la question, établissez une bonne
fondation et les résultats viendront.
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S IRADIUND

est un article nouvean dans les Nouveautés, mais nous
voulons faire rayonner i travers le Canada notre prap a
Costumes Llama Radium Irréprochable et Jrrétrissable,

qui peut étre détaillé A soc, la verge.

Cette Etoffe est large de 48 pouces, et nous en avons le
contrdle pour le Canada.

On Poffre en 16 nuances et couleurs différentes. Empa-
quetée par pidces de 24 4 25 verges. Livraison en Juillet,
Aofit ou Septembre, aux Termes usuels de I'automme.

On ne peut pas voir au Canada une telle valeur en Draps
A4 Costumes. Demandez-nous un échantillon et la liste des
couleurs et jugez par vous-méme.

KYLE, CHEESBROUGH & CO.,

MONTREAL,

([ R
A Propos de Corsets

—_————Cec| est d'Importance

éé =S péciale pour Vous =——=

Ie corset est la base de tout style et nos modéles
sont tenus constamment corrects,

La marque dominante dans l'article corset est
“E T par droit de Qualité, de Valeur et de
Style.

Profitcz, par le systéme E.T., de la vente coopé-
rative, . .

Pouvons-nous discuter la question ?

Watch Spring 687,

Tan HASTERN TOWNSHIF MEG. CO., LTD.

ST-HYACINTHE, P. Q.
Bowear PriNcieas: 337, rae St.Paul, Magasin de Toronto : 10, rue Melinda, Toronto.
MONTREAL.

mmmm/ﬁ_f_ﬁ
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AU SUJET DES EMPRUNTS

Ne demandez pas i votre banque de vous
priter de l'argent, & moins que vous ne
soyez sfir de pouvoir ohtenir ce prét. Fta-
blissez d'abord votre crédit. L'homme d'af-
faires sait toujours jusqu'a quel poiut il peut
compter sur sa banque et sa banque sait jus-
qu'h quel point elle peut se fier  lui. 11 est
clair que si votre emprunt est un emprunt

1l I, Ia chose est diffiérente, et la ques-
tion réside dans la valeur de la partie colla-
térale et dans la volonté du banquier i faire
ce que vous lui demandez. Mais l'emprunt
pour votre convenance personnelle est une
chose entiérement différente. Pour chaque
dollar de son propre capital, la hanque en
préte probablement cing appartenant aux
déposants, et vous pouvez btre siir que cha-
que transaction sera faite avec soin et pru-
dence, dit “New-York Commercial”.

Votre erédit doit étre établi.  Vous pou-
vez l'avoir déja fait par de longues relations
avec la banque, surtout si depuis longtemps
vous y avez déposé de l'argent. Comme hase
de crédit, on se fie souvent a l'état financier,
d véritié, ¢ de réfé
satisfaisantes. On se fie égalemen’. aux ren-
seignements donnés par les agences de ren-
seignements commerciaux ; enfin, le ban-
quier exerce une surveillance au point de
vue de la moralité de l'emprunteur et dis-
tingue les hons clients des mauvais.

8i vous avez droit & un prét, il est proba-
ble que vous l'ubtiendrez ; wmais, & moins
que vous ne soyez trés hien connu, le prit
ne vous sera fait qu'aprés informations pri-
ses. Les banques prudentes, animées d'un
esprit conservateur, ne font pas autrement
les affaires. Votre erédit doit étre bien éta-
bli.

POURQUOI UN HOMME EST PARES-
SEUX

Un homme est paresseux pour une ou plu-
sieurs des raisons ci-dessous, d'aprés “‘Busi-
ness Monthly" :

11 dort et mange trop.

11 fréquente des gens paresseux.

11 n'a jamais connu le plaisir qu'il y a i
faire quelque chose.

11 n'a jamais su la valeur d'une minute,

Son pére et sa mére étaient paresseux,

Tl n'a pas le sens de Ia responsabilité.

11 réve plus au succes qu'il ne cherche a y
arriver.

11 n’est pas un combatif.

T1 ne sait pas s'atteler i une besogne désa-
gréable pour s'en débarrasser.

11 n'a jamais appris a accueillir avee joie
le travail qui lui arrive.

11 n'éprouve pas la satisfaction qu'un hom-
me en bonne santé et moral ressentirait on
se sentant apte A surmonter les ohstacles,

11 a de I'argent qui lui a été laissé par hé-
ritage, ou il espére en recevoir.

TISSUS ET NOUVEAUTES

11 est toujours a la recherche de plans pour
“devenir riche facilement.”

11 ne sait pas par expérience que les per-
sonnes occupées jouissent plus de la vie que
les personnes inoccupées,

SALAIRES ET RESUL-
TATS

VENDEURS,

C'e que vous désirez, ce sont les résul-
tats. 2

Or, gi vous obtenez des résuliats, vous
devriez étre & méme de payer pour leur

11 est temps de refuser de payer des
prix élevés, «|umul VOUs vous apercev:«
que Particle, ou que homme dont vou:
payez les services, ne valent pas un prix
clevé,

Jusque 1d, il est logique de penser
que Vinexorable loi de T'offre et de la
demande s'impose et que I'homme qui
regoit un bon salaire le mérite,

Ainsi, on prétend que Bloodgood H.
Butler. le pocte lauréat de Long Islan,
éerit de la polsie & 50 cents la verge
carrdée,

Rudyard “Nipling, lui, demanderait
un shilling par mot. Or, ce dernier,
mériterait ce prix, tandis que le pre
mier ne mériterait pas le sien,

Vous pouvez avoir un vendeur A
‘esprit obtus pour $8 par semaine, 1!
sera les clients par vingtaines et
il ne vandra pas ses $8.00,

Vous pouvez aussi avoir un bon ven-
dear de premiére classe, bien sous tons
les rapports.  Vous le payerez $25 par
semaine, et il en vaudra méme plus,

Done, n'oubliez pas cette régle, cest
que les choses valent ce qu'elles coil-
tent.

SOYEZ REFLECHI

Quand vous n'étes pas occupé d servir
vos clients ou & travailler dans l'intérét
de votre établissement, réfléchissez. il
serait peut-étre bon de quitter votre ma-
gasin pendant une heure chaque jour et,
une fols hors de votre établissement, de
concentrer votre attention sur votre mai
son de commerce, vos commis et vos ¢!t
ents et de voir si, pendant cette heure,
vous ne pourriez pas imaginer quelqu?
plan pour faire des améliorations. Vous
avez plus d'une fois résolu certaines
questions et vous y avez trouvé beaucoap
de satisfaction. Continuez & réfléchir.

Concevez un plan pour faire rentrer
l'argent que vos clients vous doivent, un
plan qui ne les vexe pas, mais par lequel
vous recouvrerez votre argent.

Méditez sur la possibilité de changer
votre systdme actuel pour le systéme des
ventes an comptant. Tachez de trouver
la raison pour laquelle tel client vous a
retiré sa pratique pour la donner a votre
coneurrent local ou au magasin A dépar
tements de la ville, dit “Commercial Bu!-
letin",

Un homme réfléchit mieux quand il est
seul. Quand vous avez trouvé la solution
d'un probléme, mettez-la en pratigue im
médiatement, quand bien méme vous de-
vriez le faire par vousaméme,

Quand les affaires sont inactives, allez
A la campuagne, parlez aux meéres de fa
mille et aux jeunes hommes. Tenezvous
oceupé,

Tout cela vient en aide & quelgu'un,

CONSEILS AUX VENDEURS

Par Bratford Ellsworth

Le vendeur qui soigne sa tenue, ap
porte généralement du soin dans ses
transactions commerciales, L'art de
bien mettre consiste a avoir bon gofic
et i pouvoir discerner ce qui est dis-
tingué de ce qui est vulgaire. Habillez-
vous du micux que vous pouvez. Vous
ne pourrez jamais ¢ire trop bien mis
11 se pent que les vétements ne fasseat
pas I'homme ; mais ils sont d’une gran-
de aide.  Un homme bien mis semble
transporter avee sa personne une a'-
mosphére de prospérité,

La bonne humeur et un caractére
heureux sont souvent dus au tempéra-
ment ot & lentourage, mais ce sont des
qualités qui  peuvent &re cultivées.
Elles ont une grande importance en af-
faires.  Efforcez-vous de sourire, i
voug ne le faites pas naturellement, cf
souriez quand bien étre cela heurterail
vos sentiments.

Ne dites jamais rien de vulgaire. La
vulgarité est un manque de délicatesss,
qui dénote une éducation médioere. Ra-
contez une honne histoire, chaque fois
que vous pouvez le faire & propos. Cela
contribue souvent a dissiper une atmos-
phére mélancolique,

Soyez fier d’¢tre connu comme ven-
deur, Ne vous laissez jamais appelsr
“drummer.” Un “drummer” joue dans
une musique,  Un colporteur crie ses
marchandiges dans la rue. Certains
vendeurs deviennent colporteurs.

Donnez les meilleurs prix que vous
ayez dés le début: cela inspire con-
fiance. Ne faites jamaiz de rabais, %
moinz que cela ne soit absolument né-
cessaire, 11 vaut heancoup mieux per-
dre une commande que d’en prendre
une & un prix qui ne laigse pas de pro-
fit. Tes affaires se font pour le gain,
non pour la gloire,

TL'homme le plus honnéte est celui
qui ne sait pas étre antrement. Vous ne
pouvez pas trouver mieux que ce genre
T"honnétets

T'homme qui cherche des raccoureis
sur la route qui méne & la fortune ren-
contre généralement quelque obstacle,
si sa maniére de faire se ressent de mé-
thodes qui ne sont pas loyales.

Le vendeur incapable de discerner
son argent de celui de sa maison, g’a-
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GANTS DE PEAU DE PEWNY
e

AVIS SPECIAL
Malgré les fortes avances qui ont eut lieu dans le prix des
Gants de Peau pour 1'Automne, nous avons fait des arrange-~
monts avee nos manufacturiers pour obtenir les qualités absolu-
ment les meilleures possible pour le commerce Canadien., Pour
la prochaine saison d'Automne, nous aurons des lignes spéeciales
a 39.00 210,50 et 212,50 la douzaine dans toutes les nuances
ot toutes les grandeurs. Comme nous sommes si bien au courant
des nouvelles nuances d'étoffaes a robes et a costumes pour la
saison prochaine, nous sommas a méns de nous procurer les Gants
de Peau des nuances absolument les mailleures et les plus
nouvelles,
Nos voyageurs offrent maintenant des échantillons pour
1'Automne. Nous conseillons forte L a nos clients de placer
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leurs ordres de bonne heure, car, selon toute probabilité,
il y aura une autre avance de priz

GREENSHIELDS WESTERN LIMITED REENSHIELDS & CO., LIMITED
Winnipeg, Man, Vancouver, B.C.
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pergoit un jour ou lautre qu'il n'a rien
gagné ot qu'il a perdu quelque chose.
Ne payez jamais pour faire des tr
sactions. (e n'est pas honndte, et c'es
en fin de compte trop dispendieux. En
ontre, volre réputation est en jew.
N'empruntez jamais  d'argent d'un
autre vendeur, 8i votre evédit est bon,
vous pouvez obtenir de votre maison o
dont vous avez hesoin,

A votre hitel ¢
Le vendeur qui emprante habituelle
ment west pas un bon vendeur et méne
une  vie en  disproportion  avee  ses
"\I)_\l‘ll*.

A moins qu'il ne e faille absolument.
ne faites pas les fonctions de collecteur
pour votre maison Quand vous le fai-

fes, vous vous abaissez @ vos propres
yeux of vous n'étes plus votre maitr e,

Le client le plus difficile a avoir es
souvent le plus facile a garder,

Si vous désirez hoire quelque chose,
que co soit en dehors de vos heures de
travail. N'invoquez pas pour exeuse que
vous faites ainsi des affaires.

Les affaives faites dans un bar ne va
Jont pas qu'on s'en occupe en fin de
compte. Je conmais plusicnrs voyageur«
en liqueurs qui ne se mettent jamais
de hoire pendant les affaires,

Ne parlez pas des affaires que vous
faites ou de Pargent que vous gagnez
(Mgt I'homme qui ne dit rien qui fait

des progres,

PORTEZ UN CARNET DANS VOTRE
POCHE

Ne vous fiez pas trop & votre me-
Plus vous la sonl 7 ot plus
crandi la somme de travail qu
vous pourrez accomplir,  Le repos for-
tifie, tandis que le surmenage aceable,
Ni vous portez sur vous un carnef-mes
morandum, et que vous ¥ consigniez los

s

idées qui peuvent vous venir, vous sou-
lagez volre esprit, et en méme temps
vous donnez plus de foree i vofre mi-
moire.

Faites  dis
ayez un earnet
of dans quelgues

wjourdhui - cet  essai,
dont vous vons
SOPVITeZ, jours,
vons rendrez compte de Pavantage que

e notes,
vous

vous ¢n tirez,
11 est fort prolable qu'al
voudrez plus vous en pass
Bien entendu, vous devrez chague
quelgues ins-

rs vous ne

jour consulter vos notes:
tants vons suffiront pour vous rappeler
ol eo que voug avez i faire ot le mo-
ment opportun pour faire chaque choza,

Les petits riens qui viennent d'enx-
mémes 3 Pesprit sortent aussi prompte-
ment de la mémoire quiils ¥ sont venus
et, de cotte manidre, on ne peut plus
les oublier; le earnet de poche est 1a
qui viendra vous reprocher votre insou-
cianee on volre négligence tant que
vous n'aurez pas exéenté ce que votre
memorandum vous oblige de faire. 11
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vous stimulera, vous aiguillonnera ef
vous guidera,

("est en donnant une attention con-
venable aux petites choses que souvent
on évite de grandes pertes dans les ¢ho-
ses plus importantes,

METTEZ A PROFIT VOS MOMENTS
PERDUS

Diés qu'un jeune homme cesse de pen
ser aux occasions qui ne se présenteat
pas devant lui, regarde froidement les
conditions dans lesquelles 1l se trouve et
prend la résolution de les faire changer,
il jette les fondations solides d'une car
viere. Si méme il doit aller lentement,
il ira loin. Un jenne homme de ce genre
s'apergut tout-d-coup, un jour, qu'en em-
ployant & I'étude, d'une maniére métho-
dique, les quarts d’heure et les demi-
heurds qu'il passait en chemin de fer et
en batean, ces moments perdus pour-
rafent acquérir une valeur inestimable.
Pour utiliser ce temps précleux, il dres-
ga un plan pour le travail de chaque Jour,
et ce plan était tel que chaque quart

@'heure pouvait étre utilisé.

Ce jeune homme, dit “Success”, dési-
rait apprendre la langue allemande. il
acheta une grammaire allemande, un vo-
cabulaire et quelques histoires simples en
Jangue allemande. 11 avait un livre dans
sa poche et le consultait & chagque occa
slon. BEn peu de temps, cela devint trés
intéressant. 11 fut bientot capable de lire
de Vallemand facile et en moins d'un an,
il possédait si blen cette langune qu'il en-
treprit I'étude de l'espagnol. L'étude des
langues étrangéres devint sa marptte
comme ocenpation & ses momenis per-
dus.

Toute nouvelle langue apprise constl-
tuait une porte ouverte i des études plus
avaneées. Au bout de quelques années,
le jeune homme en question pouvait lire
couramment l'allemand, le frangais, I'es-
pagnol et Iitalien, et cela avec le plus
grand plaisiv. Entre temps ses affaires
avaient prospéré rapidement. Ses études
non-senlement 'avaient instrait, mais en-
core Vavalent aldé dans la pratigne des
affaires, en développant et en exercant
son esprit.

L'homme qui comprend clairement les
oceasions qui lui sont offertes & temps
perdu posséde une qualité de premier or-
dre. 11 ne perd pas de temps A réver
ce qu'il ferait s'il pouvait aller an col-
loge, on voyager, ou avoir & sa disposi-
tion de longs intervalles de temps inin-
terrompu. 11 n'est pas coupable d'éviter
les occasions offertes, en s'abritant der-
riere des conditions adverses.

Des milliers de personnes ont acquis
une haute instruction en utilisant leurs
moments perdus. Elles ont ouvert un ac-
cés plus Gétendu aux occasions, elles ont
élargl leur champ d'action et acquis la
connaissance de choses nouvelles en

sclence, littérature et arts, choses défen-
dues A l'ignorant.

La sagesse n'ouvre pas ses portes A
ceux qui me veulent pas payer le prix
d'entrée. Blle ne vend pas ses joyaux,
mais elle les donne au pauvre garcon et &
la pauvre fille qui travaillent et qui pel-
nent pour les acquérir.

LE TRAVAIL EST LA CLEF DU

SUCCES

De méme que Pétude est difficile, de
méme le suceés réel sobtient difficile-
ment. Pour réussir, un vendeur doil,
pon seulement &tre  préparé enticre-
ment & sa voeation, mais il doit avoir
une résolution bien arrétée, soutenue
par la force de volonté de faire cons-
tamment des progrés jusqu'a ce qu'il
touche au but de son ambition. Tout
cela a pour résultat la réalisation dles-
ances longtemps  entretenues, pro-
duite uniquement par une occupation
intense ot un travail ardu.

Ne vous laissez pas learrer par 1
systéme “Get Rich Quick™ et ne tombez
pas vietime de mirage, car fout cela
vous conduirait & la faillite et & un es-
poir déu.

Le voyageur de commerce qui espdee
gélever an premier rang dans sa pro-
fession et oceuper une haute situation
dans los affaires a un chemin pénible a
parcourir, quand on considére la chos2
& un point de vue abstrait; toutefois.
le long de co chemin raboteux se trou-
vent beaucoup @’objets d'intérét pour
réconforter lo voyageur, dit “The Sam-
ple Cage.”

Le résultat obtenu dans les affaires
lieurenses est comme une réeorhpense
du travail accompli. La fréquentation
d*amis et de compagnons est une sour-
co de bonheur, Tes éloges du patron
quand 1o voyage prospire est termin?
par le rapport final sont un bon récon-
fortant pour le commis voyagenr. Tes
dres chers qu'il a laissés A la maizon
ot qui attendent =on retour sont comme2
un phare invitant an retour en slireté
dang une carriere honorable,

Voili quelques-uns des motifs hon-
nites qui devraient inciter un homme
i développer ce qu'il y a de meillenr en
lui et a faire tout ce dont il est capable.
Personne ne pent  subir un_échee 2n
avant cos principes gravis dans Tes-
prit, principes comhinés avee la honne
foi, Pespérance et Vassurance que Je
bien triomphe toujours quand il est
soutenu par un travail opinidtre et per-
sistant.

Te but & atteindre est digne de Vef-
fort qu'il faut faire pour y arriver et
on ne peut pas trouver un meileur ei-
toyen que le voyageur de commerce qui,
aprds de mombreuses années d’efforts
dans sa profession honorable, est arrivé
it une position ol il peut e reposer sur
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“Kingcot”
Signifie
Cotonna-
des qui
Surement
Qe
Vendent
Bien.

mlrl R une person
ne qui achcte de
la soie une fois, dix
personnes achete tdes
cutonnades  dix  fois
Pourquoi cela ne vous
paierait-1l pas d'¢tre a
weu pres sur .illt‘ CLs
dix personnes savernt
(ue votre magasin est
Le Magasin pour les
grandes valcurs en co-
tonnades, ... pour les
patrons les plus choi-
sis ? Et i Kingeot ne
peut pas vous rendi
sic de cela, rien ne
peut le faire. Voici la
ligne Kingoot

Ginghams

Saxonys

Fianeliettes

Shirtings

Galateas

Coton a Matelas

Etoffes @ Robes

Tissus pour Ta
bliers

Domsts

Oxfords

Denims

Cotonnades

Tissus pour tentes

PERMETTLEZ A tout
voyageur de tout bon
marchand de gros de
vous montrer les lignes
d'automne *Kingcot’
....Vous ne pouvez de-
viner combien bonnes
clles vous paraitront, .

_
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ses lauriers en attendant la récompense
qui couronne toujours une vie bien
remplie.

PR
REGARDEZ LES CHOSES DU BON
COTE

11 y a tout un monde de philosophie et de
vérité pratique dans les raisons données
pour son succds dans la vie par Jay Cooke,
mort  dernidrement a Philadelphie, a
I'age de plus de quatre-vingts ans, Dans
son temps, c'était le financier le plus ra
marquable de IAmérique. 11 fit une
grande fortune et la perdit, mais sans Ja-
mals se décourager, il se mit A l'euvre
et en refit une autre. Volel ce qu'il disait
en expliquant comment il 8'y prit:

wiest bien simple. Des mes débuts
dans la vie, j'al toujours 6té d’'un carac-
tére heureux, ne Jaissant jamals mes
jdées s'assombrir. J'ai 1loujours pensé
que les honmues et les temps étaient
meilleurs que des pessimistes moroses
nous les représentaient. J'al toujours eru
que ce continent Américain, qui est le
notre, était rempli de richesses et qu'il
était simplement nécessaire de se mettre
au travail pour les trouver. Voila le se-
cret du succds dans la vie Regardez
toujours les choses du bon coté.”

Voila une excellent doctrine. Phillips
Brooks disait un jour qu'une bonne dis-
position d'esprit valait mieux que cing
mille dollars par an. En somme, il avait
raison, Nous savons tous qu'un esprit
optimiste contribue pour beaucoup & pro-
curer le succes A 'homme ainsi doué.
Les affaires viennent & lui, parce que
nous aimons tous & avoir affaire avec un
homme enjoué, Il obtient notre clien-
tale, &'l y a possibilité que nous la lui
donnions, D'autres personnes ont les
mémes sentiments que nous & ce sujet.

L'univers s'incline devant I'homme au
visage toujours souriant, mais ne bouge
ra pas d'un pouse devant 'homme & V'air
renfrogné.

Quand un homme prend les choses du
bon cbté, cela ne veut pas nécessaire-
ment dire qu'il est frivole ou léger.

Mals des manieres enjouées, renfor-
cées de la dignité qui convient, ajoutent
une certaine chaleur, une force de con:
viction 2 la personnalité; le résultat en
est un commerce prospére, et la rentrée
de bons bénéfices.

SOIGNEZ VOTRE TENUE

Voicl une histoire vraie dont la morale
est facile & tirer:

Un jeune homme, en quéte d'une sitva-
tion, alla voir, il n'y a pas longtemps, un
homme occupant une position élevée dans
le monde des hommes d'affaires. Comme
il avait une excellent lettre de recom:
mandation, i1 obtint une entrevue et la
conversation suivante s'engagea:

“Je veux vous donner une occasion de
montrer ce que vous pouvez faire”, dit
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I'homme d'affaires, “ mais je désire que
vous compreniez bien que je le fais sim-
plement, parce gu'un de mes amis m'in-
forme que vous &tes honnéte, industrieux
et intelligent. Si ce n'était que pour vous
seal, je ne vous aurals jamais donné
d'emplol, et il faut que vous me promet-
tiez que vous allez changer”.

“Changer?” interrogea le jeune homme
avec quelques surprise. “Que voulez-vous
dire?”

“Voici”, répligna I'homme d'affaires
“comme je parle dans votre intérét, j'espd
re que vous me permettrez de m'expliquer
franchement et que vous ne vous trouve
rez pas blessé de ce que je vals vous
dire. Vous étes venu me voir, en quéte
d'une sitnation et j'étais quelgue pen
anxieux de voir par moi-méme quelle
sorte d’homme vous 6tiez. Pour parler
franchement, la premidre impression que
vous m'avez produite était rien moins
qu'agréable. Votre tenue est négligée
Votre pantalon fait poche aux genoux,
votre veston est plissé et luisant aux
poignets et aux coudes. Vos chaussures
n'ont pas 6té ecirées depuis plusieurs
jours, et différents autres détails s'ac
cumulent pour déceler a 1'évidence votre
pauvreté, Vos vétements sont ripés et
aucun homme d'affaires ne désire avoir
autour de lui des gens aux vétements ré-
pés, qui ne constituent pas une bonne
publicité pour sa maison.

“Je ne désire pas que vous pensiez
que c'est 'habit qui fait 'homme; mals
il n'en est pas moins vrai qu'une bonne
apparence rachéte un grand nombre de
défauts, Une tenue soignée est un in

" grandes parties

jeune homme qul a besoln d'un avertisse-
ment de cettc sorte,

Elle montre I'mportance d'une tenue
solgnée, quand on est duns les affaires.
Demandez & un homme d'affaires de votre
connalssance de vous dire ce qu'il en
pense,

LE TACT EN AFFAIRES EST NECES-
SAIRE AU VENDEUR

Le monde des affaires est divisé en deux
lon nchoteurs et les ven-
deurs. Pou importe comment ces deux
camps ont é6té modifién ou we sont iné
cette division est In base qui régle toute l'ac-
tivité commercinle, L thche de I'acheteur
st la plus ainde ot In plus simple des deux.
Pour dtre achetour, il faut simplement avoir
une des marchandises qui doi-
vent tre nchotées et une comp! ion des
conditions du marché, de manidre & ne pas
acheter moins ou plus qu'il ne faut.

Mais vendre—quel que soit I'homme qui
accomplisse cotte theho, solliciteur, veya-
gour de commerce, agent ou toute autre
personne—voili In difficulté. Le degré de
succes romporté dann la vente de toute es-
péce do marchandise dépend de deux fac-
teurs : lo tact du vendour en affaires et le
mérite de Ia marchangdise vendue. 11 peut
sembler que l'on ngit b tort en plagant le
tact en affaires avant la marchandise méme ;
il peut sembler qu'une préférence et une
P non justifides soient dé
au tact on aflaives, Quoi qu'on dise, le tact
en affaires ost d'une plus grande importance

ih

dice du respect de soi-mé et I'h

qui se respecte assez pour veiller a4 ce
que sa tenue paraisse aussi solgnée que
possible, aura cent occasions de réussir
contre une accordée & 'homme qui sem-
ble étre dans le besoin. Ce principe peut
étre entierement erroné, mais il est indé-
niable qu'il est fondé sur un raisonne-
ment pus ou moins logique. 81 un hom
me est solgné dans sa tenue, 11 est tout
probable qu'il apportera du soin A la con-
duite de vos affaires.

“Bien plus, sl son apparence est telle
qu'elle vous donne une bonne impression
aun sujet de ses aptitudes, i1 y a tout
lieu de penser que le public sera impre -
sionné de la méme manidre. Pour tenir
son rang dans les affaires, un marchand
doit indiquer par tous les moyens qu'il
est prospere—le public fait volontiers
comme les rats qui abandonnent le navire
sur le point de sombrer—et ce marchand
ne peut pas paraitre prospére, s'il s'en-
toure d'hommes dont les vétements sont
troués aux coudes”.

Le jeune homme prit la lecon du bon
coté et 11 y a tout lien de croire qu'il
tiendra la promesse faite de se réformer.

que In handise vlle-mbéme.

Nous n'svons qu'h nous rappeler les nom-
breuses oeensions oit un agent de librairie, &
Ia parole persunsive et d'une grande habileté
nous & induits & ncheter un ou plusieurs li-
vres que nous n'avions aucunement l'inten-
tion d'acheter, livren dont nous ne pouvions
faire aucun usago et dont nous n'avons ja-
mais parcouru len pages, aprés y avoir | 6
un coup d'mil, dit George L. Louis, d.18
une conversation qu'il avait avec des com-
mis-voyag! pour leur démontrer In vérité
que le tact en aflaires, appliqué d’une ma-
nitre convenable, passe avant la marchan-
dise elle-méme,

Suivez & In trace toutes les transactions
& partir du solliciteur qui frappe & votre
porte aveo nes marchandises jusqu'au com-
mis-voysgour qui vend sux manufacturiers
les marchandises qui leur sont nécessaires
chaque saison et pour une valeur de plusieurs
milliers de dollars et jusqu'aux hommes qui
congoivent ot mettent b exéeution des opé-
rations colossales couvrant des millions de
dollars, et veus verrez que le méme principe
est toujours démontré —tact en affaires, puis
marchandisos— : achat de marchandises que

I'ach ¢ 1

n'avait 1 ion de

Cette histoire n'est pas sim ™
contée & titre d'anecdote; elle renferme
une lecon des plus précieuses pour le

se procurer, commanden plus fortes qu'il n'est
réellement besoin et méme achat de marchan-
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AU COMMERCE— MAI 1906.
Dans chaque Deépartement

Notre Vente de Prise d'Inventaire Semi-annuelle commencera Mercredi, 2 Mai,
et continuera jusqu'a la fin du mois. C'est un événement semi-annuel de grande

importance et pour vous et pour vos clients.

LIGNES A LIQUIDER

Tapis de Laine, largeur 1 verge, aux anciens prix.

Rugs Axminster Anglais, 20"/ au-dessous de la valeur actuelle, nouvelles marchandises.

Tapis Tapestry, nouvelles marchandises A des prix plus bas que les anciens prix.

Linoleums % et 1%, mnouvelles marchandises, & des prix inférieurs i ceux du marché du jour,

Etoffes & Robes, Mélange Mohair, 54 pouces, en verts, bruns et bleus.

Etoffes a Robes, Mohair Rayé, 38 pouces, créme, vert et noir,

Etoffes 4 Robes, Mohair Shot, 38 pouces.

Bas Cachemire Noirs pour Dames, cdtes assorties dans chaque douzaine, en paquets de une
douzaine.

Articles Blancs en Cache-Corsets, Pantalons, Chemises de Nuit, Jupons, Tabliers pour
Femmes.

Flanellettes, Wrapperettes, Saxonys, Cotons Gris, Suitings Fantaisie, Indiennes, Cretonnes,
Mousselines d’Art, Toiles pour Tables, pour Essuie-Mains,

Overalls pour Hommes, Sous-Vétements d'Hommes, Chaussettes d'Hommes, Tweeds 3-4,
Tweeds 6-4, Serges Noires et Bleues, 56 pouces.

Pour la Saison de la Mi-Eté,

Nous offrons des Nouveautés dans chaque département.— Dentelles Valenciennes et
Insertions. Bonneterie Coton et Lisle Noire et Tan pour Dames, Jeunes Filles et Enfants.
Soieries Fantaisie pour Blouses et Costumes 4 Chemisette. Notre stock de Serges Belwarp,
Worsteds et Etoffes 2 Manteaux est complet.

Exécution des Ordres par Lettres, une Spécialité,

JOHN MACDONALD & CO., vmiren.

Rues Wellington et Front Est, Toronto.

REPRESENTANT DANS LA PROVINCE DE QUEBEC:
M. J. 0. TREMPE, 207 rue St-Jacques, MONTREAL.
M. D. FONTAINE, 77 rue Church, St-Roch, QUEBEC.
M. J. H. CARSON, Cowansville, COWANSVILLE.
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dises inférieures, tout cela i cause du tact
du vendeur en atuives.

Le tact en affai
exige heancoup de choses, toutes d'égale im

s appliqué aux ventes

portance, et le mauvais usage de 'une d'elles
peut détruire completement Veflicacité des
sutres.  Pour vous présenter a un ac heteur

en perspeetive, attives son attention, nte
ressez-le i votre proposition et, en dernier
liou, pour l'amener i con luve un marché, il
aison de foi en soi-méme de

Cela

faut une com!
déférence, d'autorité et de docilité,
veut dire qu'il ne faut rien vmettre, i rien
émettre qui tende a placer I'acheteur dans
Cela veut dire que
affectation duns

une atfitude agressive
vous ne devez avoir nucune
se, qui puisse dé

yotre tenue, votre lang
tourner ln pensée de I'acheteur de votre pro
position.  Cela veut dire que vous devez
saisie une situstion ou un changement dans

¥

une situation immédintement, de manicre i
modifi r votre maniére de faire suivant que
V'oceasion Vexige.  Cela veut dire que vous
devez avoir sur vous-méme un controle abso-
lu et, walgré les provoeations, ne jamiais

vous emporter, Cela veut dire que vous

que vous fai-

devez conmaitre la propositic
tes et les marchandises que vous offrez d'une
maniere si pirfaite qu'il ny ait pas d'hésita
tion ni dindéeision & répondre i toute (ues-
tion qui peat vous étre posée. Vous n'avez
n de parler vite ; pensez nvant de

pas be
répondre, mais quand vous parlez, gne chas
cune de vos paroles soit convaincante.

Tout cela, ¢'est du tact en affaires. Sui
vant que tons ces détails nombreux sont ob-
orvés it In Jettre ou nou, nous avons le ven-
deur tris prospere, le vendeur médioere et
le vendewr infructueux,  Ceux qui ne pew
vent pis comprendre ces différents points et

on t rer des A0 luctions qui leur solent utiles

devront dépen cr un temps supplémentaire

et plus d'énergie por ohitenir des renseigne-

mentx qque posside déja Thomme qui « des
yeux et qui voit clair,
vous donner assez

Coette canse fo devrait

de marge sur votre homme pour vous gui-
der, quant an po'ut de votre sujet (ue vous
deve: faire res ortir et quant i ce dont vous
dever tarler (upe maniére incidente,

Vous ne pouvez pas vous adresser i tous

Jo« hommes de T méme manicre ; ce qui in-

téressera |'un ne sera pas écouté par un au-
tre. 8i avee nn homme vous devez argumen-
un autre vous devez

tir

ter sur le prix, avec
wen pus parler du tout et ne fure res

que Ia quali
Mais ¢'vst i vous et non i votre interloen
teur & découvric ln méthode & employer et

le faive avee juy sment.

DEFIEZVOUS DE LA ROUTINE

ost un fait bien connu que 1'sxe
d'un d'une
tend & venforcor of A développer ce mus
Le proverbe “Clest

lier musele on faenlts

ele on cotte faenlté,
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en forgeant quon devient forgeron” est
lttéralement applicable & un grand nom-
bre de choses et principalement i la ré-
daction des annonces. Plus on en rédige,
moins la tache est difficile, Clest Y
qu'est le danger de tomber dans l'ornié-
re. A mesure qu'on apprend a écrive les
avee un effort de moins en
moins grand, on a une tendance & se con-
tenter d'une qualité de rédaction moins
élevée—on plutdt A perdre de vue le mo-
déle type qui était toujours en vue au
début, dit “Advertising World™,

Mais le public qui lit les annonces est,
en moyenne, le méme tous les jours et
I'effort exigé pour faire impression sar
Ilui est tout aussi nécessaire aujourd’hui
qu'il I'était hier ou il ¥y a un nois. L'an
noneeur ne doit pas perdre de vue ce
fait 1l ne fant pas quil devienne in-
souciant, simplement parce gue ses pre-
miers efforts ont en du succeés, et qu'il
se leurre Jui-méme en pensant qu'il peut
en “prendre plus & son aise” et réussir
quand méme. Le public, une fois attiré
par une publicité habile, demande que
cette habileté continue & se maintenir,
sinon il perdra tout intérét a cette publi-
cité. Le rédacteur dannonces, qui ap-
précie la publicité a sa juste valeur, ver
ra souvent qu'il est plus facile de lance:

annonces

une boune chose que de la maintenir.

LA BONNE HUMEUR

L homme doué d'une heuarcuse digpo-
sition d'esprit est un homme cminei-
ment utile,

1 wentrave pas sa faculté de penser
of ne considire pag & demi les hommes
ot les choses,

1 sait qu'il y a beaucoup de miséres
dans la vie humaine, mais que ce n'est
pas I regle générale.

11 voit que partout le
alance le mal.

L'habitude d%tre de honne humenr
gide & changer les malheurs apparents
en véritalles hienfaits,

Celui qui a pris I'habitude de pren-
dre les ¢hoses du hon ebté a un grand
avant air Phomme atteint de dys.
pepsie chronique qui ne voit rien de
hon dans quoi que ce soit.

La pen de homme de honne hu-
meur naprim SIUr 0N VigAge une cer-
{aine beauté of donne de la grice i ses

bien contre-

maniere

«om henrense fournure d'es-
sn honne humenr, Lincoln put
supporfer  le  ferrible fardean de Ja
anerre civile,

8&i nous sommes de honne humenr
of  comtents. toute la nature  semble
sourire: Vair est plus embanmé,
1o ciel plus elair, 1a verdure plus bril-
lante. les arbres ont un fewillage plus
viehe, Tos flours sont plug varfumées,
le chant plug  mélo-

nous

des oiseanx est

dieux, le soleil, la lune ct les étoiles
sont plus beaux.

Toute bonne pensie, foute bonne ac-
tion g'allient naturellement & une hon-
ne disposition desprit. Cest 'atmos-
phére normale de notre dtre.

La tristesse, la crainte, Panxiété sont
los grands ennemis de la vie humaine,
ot on devrait les combattre comme la
peste.  La honne humeur ¢ leur an-
tidgte, — Success.

Jemmaspssasmme
QU'EST-CE QUE LA PUBLICITE?
Jai souvent affirmé que la publici-

té consiste spécialement “dire des

faits,” dit un éerivain dans un journal

Américain, et cela est vrai. Mais ce

qu'est la honne publicité, voila une

question fotalement différente.

Quand un marchand wet une ensei-
ane sur sa devanture, il fait de la pu-
Wicité, Quand il met sur ses marchan-
dises des étiquettes en indiquant le prix
of les étale 1i ol le public peut les voir,
Cost de la publicité. Quand il remplit
un espace d'un journal de mots portant
sa signature, cest de la  publicité.
Quand il fait quelque chose pour ren-
seigner le public sur sese affaires, clest
encore de la publicité, Cette publicité
peut étre bonne ou médioere, ce n'en
ost pag moins de la publicité, & Vavan-
tage on au désavantage du marchand,

Trop souvent’ les annonceurs atta-
chent peu d’attention i Teffet de leur
publicité. Beaucoup oublient que le mot
Gerit a souvent plus de poids que le
mot parlé,  Beaucoup aussi se liveent,
duns leurs annonces, & un verbiage en
contradietion compldte avee leur ma-
niere de faire quand ils sonf en présen-
co des clients. Ns font imprimer des
phrases qu'il leur serait impossible de
prononeer,  Comment  se figurent-ils
que les lectenrs  pourront deviner la
réclle signification de lenr annonce,
voilii ce que je ne sais pas: mais jo sais
que des annonceurs sont trop portés A
Cerire des phrases dépourvues de sens
ou i leur donner une signification tout-
a-fait différente de celle qu'anraient le
mémes phrases parlées,

Quelquefois, cette maniére de pro
der est lo résultat d'une mauvaise foi
grossiere of d’un désiv Qinduire délibé-
rément le public en erreur; je crois que
cest plus sonvent le résuliat d'une
fausse conception du but de la publici-
té, of peut-étre du désiv de par itre
spirituel on supéricur, ou d'un désin
trop vif de créer une impression qui at-
tire la clientéle. Quelle qu'en soit la
vaison, il v a li une erveur qui fait
du tort A Thomme daffaires dont le
nom parait dans Pannonce. (est de 1a
publicité, il est vrai, maig de la mau-
vaise publicité.

Te me souviens d'un jeune rédactenr

monces  dont le désiv  de  Driller
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rue Bay et nous
liquidons des
lignes a des
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réduits.
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la vérité; il rédige
une annonee pour une affaire de pre-
mier ordre exactement de la méme ma-
miére que pour unc affaire médiocre.
Chez lui, aucun sens de la relation des
choses entre elles; aucune adaptation
de la rédaction de I'annonce aux cr-
constances, 11 ne semble étre satisfait
que par les mots qui impliquent une
idée de supériori s et des termes tels
que “le meilleur,” “le plus and,” “le
plus vaste,” “le plus bean, ornent sa
prose ¢n tout temps. Si ce travers 1
ble ne cofitait pas une honne somme
dlargent a coux qui I'emploient, ce n¢
serait qu'amusant. On pourrait citer
des centaines de cas semblables,

En voici un autre. Les phrases re-
produites ci-degsous ont paru dang une
annonce d'un de mes amis,

Pour essayer de donner un argu-
ment trés fort au cours d'une vente,
voici ce qui fut mis dans une annonce:

“Nous avons fait dos affaives colos-
sales cotte année ef, en conséquence,
notre surplus est plus fort.”

(lette phrase en elle-méme dénote un
manque ‘attention puisqu'elle se con-
tredit 3 ear comment un marchand peut-
il avoir un surplus plus fort comme ré-
sultat d'affaives colossales ¥ Mais con-
tinuez la lecture:

“Pour cette raison,
est plus radicale, car nous trouvons
une douzaine de caisses de marchan-
dises 1a o0 il me deyrait y en avoir
(u'une.”

Cette douzaine de caisses qui restent

pour compte au lieu d'une senle est
loin de prouver les affaires colossales,
nest-ce pas? annonce ahonde, du
commencement & 1a fin ¢n termes tels
que “Epargnes splendides “Rabais,”
“Se of ainsi de suite.
Tout cela c'est de la publicité, mais
une publicité qui fait ressortir le fait
que Phomme qui fait imprimer de telles
choses, éerites sans aucun soin, n'accor-
de pas ass Aattention & la valeur du
mot imprimé et @& son offet sur le lec-
{eur.

De simples mots, quelque spirituels
qu'ils paraissent, avec quelque facilité
quiils se lisent, quelque hien tournés
soient-ils, quelque force qu'ils portent
avee eux — de gimple mots, dis-je, ne
peuvent pas Mre considérés comme it
Ta honne publicité. 115 doivent avoir un
but évident. 11 doit ¥ avoir un effort
intelligent  der v “eux, ils  doivent
laisser éclater la vérité, € 'on veut
qu'ils soient pris pour de la honne pu-
bicité. La bonne publicité — 1a seule
qui soit digne A%btre appelée publicité
— st celle qui dit an lecteur en lan-
sage simple, sanz faire de Vesprit, sans
pathos ni mensonge, exactement  ce
qu'un article peut tre et erée dans Ves-
prit du lecteur le désir de le posstder.

Si ’annonce est ainsi faite, pen im-

'empiche de. dire

la baisse des prix

iecs,”

;—
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porte qu'elle soit rédigée dans un style
imparfait : ¢'est de la bonne publicité.

Ce n'est pas la lettre, mais l'intention
qui compte, ce qu'on lit entre les li-
gnes,  Ulest le “je ne sais quoi” qui
Jdonne aux mots la tournure d'une bon-
ne annonce et sans lequel, les  mols
sont vides de sens,

Maintenant, vous servez-vous de sim-
ples mots, ou avez-vous un but qui
v dans ce (que yous cerivert
Voila la question, '

POURQUOI CERTAINS COMMIS ONT
DE L'AVANCEMENT
fait-il que certains em-
ployés avancent plus vite gue dautres?
Pourquoi les alaires de certains sont-
ils augmentes a lh:l!l\h' instant pen-
dant que d'antres cmployés con'viient
jo méme salaire pendant

Comnent s¢

i conserve

des anne
Voild des questions gue de¥ Cl-
ployés se sont  posées Dien  souveat.

ou quai vrent lear

gen demwandent ra-
rement la 1s la coanaisseat
Mais coux qui observent leurs confie-
res heurens, avee des yeux d'envie, pen-
dant  qu'eux-mémes ne recoivent  pas
Qavancement ne savent souvent 1a
cause de cot dat de choses. 115 ont un
violent désir "améliorer leur situation
ot de devenir plus habiles et plus uti-
los, mais ne savent pas exactement ce
qui les met en arritre des autres.

Le propri¢taire p'a jamais de diffi-
culté & répondre a de telles questions.
Quand un employé recoit de V'avance-
ment, c'est que son patron a quelque
raizon pour le lui donner. D'habitude,
los marchands ohgervent leurs employes
de prs — de plug prés que les commis
ne le supposent— et ils penvent dire
oxactement s'ils 1 yeulent, pourquoi
un employé avance rapidement et pour-
quoi d'aut rostent toujours dan la
méme  ornidre.  (Uest le propriét:
un grand établissement qui a suggéré
los idées contenues dams el article,
dit “Commercial Bultetin.”

En premier lien, trop Aemployés
sont portés i considerer la chance com-
me lo facteur le plus important du
enecos, 11 n'est  pas raisonnable d»
dire. comme quelques-ung le font, que
la chanee n'existe pas, car ¢'est un fait
indéniable qu'elle joue souvent un role
troe important dans le suecds ou dans
Vinsucces. Mais il n'y 2 jamais en de
réussite que T'on ait pu attribuer ent
rement & la chance. Tne observation
un pen plus attentive des conditions
révelera le fait que la chance a joué un
rdle purement socondaire et que le tra-
vail opinidtre, 1a résolution et Tapnli-
cation ont ¢té les canses primordialez
Au suceds remporté, T oceasion favora-
ble peut venir au bon moment, mais si

Cenx gui avancent
salaire augmenter

i "

I"homme heureux Wavait pas été prot
2 la saisir, grice i un travail opimitre,
2016, de fagon a prufih-r de cette occas
sion quand elle s présentait, 1a chance
compterait pour rien. Un travail sé-

ricux ot intelligent emportera chayu
fois sur la chance. La bonne fortune est

uelque chose sur (uoi nous n'avons
aucun controle.  Bi la fortune mnous
~ourit, nous avons raison de la remer-
¢ier; si la fortune ne nous est pas fa-
vorable, ¢'est malheurenx; mais un bon
{ravail opiniitre aménera des résui gte
qui feront voir que ‘la chance est unc
chose de trés peu d"importance

Le plus grand défaut & reprozhur A
la moyenne des employés clest que lour
esprit nest pas concentré sur ce qu'i's
ont a faire. 1ls regardent leur trav ul
simplement comme une corvie 1 Hcess
saire qu'ils sont obligés daccompliy
pour pouvoir yvivre. 1ls pensent tou-
jours quelque chose Q’autre, désirent
foujours faire quelque autre travail ov
entrer dans un entourage différent,
Presque tout homme pense que le tra-
vail d'autrui est un travail agréable,

Quand vous rencontrez un homme
qui pense que son propre travail st le
plus agréable de tous, vous avez (rouvd
un homme qui réussira. Ce qu'il faut
faire, C'est accepter le milieu olt vous
yous trouvez et vous y rendre le plos
utile possible.

§i vous Gtes déplact Tk
ol yous étes, on g'en apercevra bientot.
Vous n'avez pas besoin de vous en in-
quiéter. Si vous Ctes un homme re-
marquable, vous serez recherché, Vous
trouverez votre propre niveau. Si vous
Teussls e sera Ilﬂr(‘l‘ lllll‘ VOus avez
des capacités et los talents nécessaires
pour réussir. §i vous restez dans ln
méme orniére pendant des années, ¢
sera parce que vous n'étes bon i rien
autre chose.

& un homme vend des chaussures,
il doit employer toute son énergie A
dovenir lo meilleur vendeur de chaus-
cures du magasin, de la ville et parmi
tons ceux qui font le méme métier.
s'il vend de 1'(-piwri«-. il devrait prens
dre la résolution d'en yendre davantage
ot de connaitre le mitier  d'épicier
mienx que n'importe qui. 1 devrait
concentrer tout son esprit et toute son
¢nergie sur son métier,

A notre époque, il y a une grande
tendance i la gpéeialisation. Te monde
Jest vendu compte qu'il n'y a quiun
petit nombre Ahommes qui puissent
connaitre parfaitement plug d'une seule
chose. Pour réussir, il faut vous appli-
quer & une soule chose et prendre In
résolution de connaitre au sujet de cot-
fe chose plus que toute autre personne.
Un commis dans un établissement com-
mercial devrait essayer d'apprendre
tous les détails des affaires que fait s
maison, il devrait y penser constam-
ment ot g'absorber dans cette pensée.
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Faites-vous une boune réputation par votre stock de sous-vétements,

Commencez, cette saison, & vendre des sous-vétements d'une qualité absolument supé-
rieure, Ayez un stock suffisant, offreza D'acheteur les garanties que tout acheteur obtient
quand il achéte

Avec cette ligne, vous pouvez satisfaire les clients de toute catégorie qui font affaires avec vous,
simplement parce que la qualité, I'ajustage, la valeur se trouvent dans tout vétement portant la
marque “ PEN-ANGLE " avant qu'il n’entre dans le stock du marchand.

Ces sous-vétements ne sont pas simplement bons—ils sont d’'une valeur meilleure que
ceux que tout autre fabricant ait jamais offerts & vous ou & I'acheteur; meilleure pour vous
parce qu'on vous aide i les vendre, meilleure pour Pacheteur parce que leur mérite distinctif est
facile A voir et parce qu'une garantie explicite garantit chaque vétement de la ligne “PEN.
| 4 1
ANGLE,” i tous les points de vue sous lesquels un acheteur peut les considérer.
1

Vous aurez certainement du profit & demander au premier voyageur que vous verrez ce
que ces lignes comprennent.

The Penman Manufacturing Co., Limited,
Paris, Canada.
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Llesprit d'un homme concentré parti-
culierement sug le méme sujet accom-
plira des choses merveilleuses.

Trop de commis ont une tendance
A faire tous leurs efforts pour obtenir
des ventes g montant 4 la somme la
plus  forte possible,  1ls vendraient
$10,00 de marchandises nouvelles, de
saison ¢t de vente facile, plutdt que
00 de marchandises dont le proprié-
taire a eu de la difficulté & se debar-
rasser pendant six mois. I se font un»
idée erronce en pensant que le proprié-
taire apprécie leur valeur par le mon-
tant de leurs ventes, ("est rarement le
marchand  intelligent aime
micnx obtenir $7.00 pour des marchan-
difficiles vendre que $10.00
pour des mar jandises qui se vendent
facilement. Chaque dollar immobilisé
dans le stock est une entrave aux af-
faires, Pour chaque dollar immobilisé
gur les rayons du in, le marchand
doit mettre dans les s un autre
dollar. Chaque marchand a des mar-
chandises qui, pour une raison ou une
mi désappointé. Ces marchan-
+yendent pas. Comment faire
+ argent marchandises ?
Voili le probléme que tout mare
a résoudre, En vendant pour $10.00
lo marchandises nouvelles, vous ajou-
tez %10,00 au capital, mas en venaant
pour $3.00 de vieilles  marchandiscs
vous ajoutez 14,00 au capital. Deman-
dez & votre patron si cela n'est pas vrai.

Bien entendu, il n'est pas si facile
do vendre des vieilles marchandises
que d'en vendre de nouvelles. Mais la
vente des premidres vous donnera une
oceasion de développer vos capacitis de
vendenr et chague fois que vous réussi-
oz i faire sortir du magasin des ar-
tieles de vente difficile, vous aurez ap-
pris une lecon préciense ¢t vous aurez
acquis heancoup dexpirience.

Attirez attention de vos clients sur
ons que vous leur offrez et si
vous un hon vendeur, vous aurez
pen de diffienlté A faire partir ces mar-
chandises, Vous devez avoir du tact et
faire preuve dintelligence dans la ven-
te "une vicille marchandize, Ce ge-
rit une grave erreur que d'attirer sur
olle Tattention de tous vos clients. Te
commis doit &tre & méme de juger tous
sog clients of de voir lesquels 8'intéres-
seraient probablement A son offre. Tl
ne doit pas essayer de forcer tous les
ients & prendre des  marchandises
simp'ement déharrasser de ces
articless il ne doit pas non plus dtre
trop timide en attirant sur eux Patten-
tion des clients, En un mot, le com-
miz de magasin doit exercer ectte qua-
lité pen commune, appelée le hon senz,

11 w'est jamais nécessaire de faire de
fansses rep itations pour se débar-
rasser des los difficiles & vendre.
Ne dites jamais de mensonges & un

cas. le

dises

avee oes

les occ

pour se
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client. 8i vous vendez quelque chose de
vieux pour un article nouvean et frais,
vous ne ferez aucun hien i votre maga-
sin, quand méme vous réu iriez a faire
une vente, Le propriétaire ne vous re-
merciera pas pour avoir vendu des ar-
ticles de Vannée derniére comme les
¢toffes les plus nouvelles de la saison.
Vendez des marchandises juste pour ce
quielles sont et pour un prix qui les
fora enlever rapidement.

Tout avancement est graduel, Aueun

homme ne peut devenir un  vendeur
prospire en un jour, une semainc ou
un mois. 11 fant du temps, un désir
gincére, une application séricuse, et un
csprit entiérement tourné aux affaires.

Avee tout eela. vonus ne pouvez man-
quer de réussir.

LES PRIX DU COTON ET CEUX DE
LA LAINE

Par Frank P. Bennett, Jr., Boston, Masi
dans “ Textile American”

Les facteurs qui établissent le prix
du marché d'une marchandise queleon-
que sont toujours intéressants, car ils
déterminent les jens de hasard les plus
excitants que le monde puisse connai-
tre. La filature de coton. administrie
Qune maniere compétente est scientifi-
quement 1o meeanisme e plus parfa‘t
que l'on puisse voir. Son suceds dé
pend d'un certain nombre de facteurs:
hons ouvriers, honne matiére premiér
choix judicieux des tissus et une sur-
veillance entendue de 'ensemble. 11
est vrai. toutefois, quen fin de compie
'achat de matiére premiere sur un mar-
ché qui ne convient pas, on la vente de
marchandises  dans  des circonstances
défavorables, peut  réduire A néant,
dans un espace de  femps tris court,
tons les auls los micux Gtablis ot les
réenitats d'anndes de soins minutienx
(Pest cotte raison qui justifie une étude
des facteurs qui contribuent A la d-
termination des prix du  coton et d»
cenx des marchandises en coton,

Le marché de la laine dépend exac-
tement des deux mémes facteurs qui
sorvent i déterminer le prix de toutr
espéce de marchandise: I'offre et 1a de-
mande.

Le prix du coton est établi de la mé-
me maniere. Une avance énorme a en
lien dans le prix de la laine, Efant don-
né que la production de la laine n'a
pag beancoup  diminué, la conclusion
inévitable est que cette avanee cst dua
A un nsage heauncoup plus grand de In
laine, usage pour lequel il v a en une
telle insistance, une demande si irrésis-
tible, que les prix ont monté constam-
ment jusan’an niveau presque sans nré-
cédent qu'ile ont atteint anjonrd’hni
Cette demande irrésistible indique hier
que les tissus de laine sont d*un emploi
beaucoup plus grand qu'autrefois.

Une demande énormément augmen-
tée pour les tissus de laine et les wor-
sted doit forcément Gtre accompagnée
d'une demande pour les cotonnades en
“H'P'llll“”.I“HH |i|‘1‘.\l|l||‘ ]il'l)ll(ll'l i“n"(‘l‘
le, si co n'est supéricure. La demande
pour les vétements est le weilleur ha
rométre de prospérité commerciale que
nous ayons, meilleur méme que la de-
mande pour le fer et Tacier. Cette der-
sprit. d'entre-
s, plus que

niere demande mesure 1
prise et activité commere
la prospérité,

La demande pour les vitements v
en raison directe de la fortune des
milles et, quand la famille peut acheter
des lainages, nous savons tous qu'elle
peut acheter et qu'elle achite des coton-
nades en quantité  méme plus forte,
parce que marchandises  cofitent
moing cher.

De méme que le coton, 1a laine a une
tendance @ devenir le produit de deux
ou trois pays sculement. 11 semble
qu'une des caractéristiques de la civili-
cation des divers pays consiste dans la
spécialisation des produits pour  les-
quels ces pays ont une aptitude parti-
culiere, De mime que nous cultivons
les trois-quarts de tout le coton em-
ployé dans le monde entier, de méme

avons réussi A faire I'élevage d'un
sme du nombre des moutons de 1'u-
nivers. '

Toutefois, nous ne commencons pag
par garder la laine qui nous est néces-
saire pour nos propres hesoing et nous
faisons de forts achats sur les marchés
de Londres, Liverpool et Melhourne.
Lannée dernidre, nous avons importé
247,000,000 de livres, soit presque au-
tant que les 300,000,000 de livres que
noug avons produites nots-mémes,

11 ne peut v avoir réellement aneun
rapport entre la laine et le coton. Ces
deux articles sont produits dans des
conditions différentes, ils subissent des
procédés de manufacture différents, ils
sont vendus gous des influences com-
mereiales différentes. La seule influen-
ce qui agisse également sur la laine
et 1o coton est la prospérité ou la dé-
tresse nationales.

On peut tout de méme admettre que
il existe une forte demande pour les
lainages. une demande également forte
se produira pour les cotonnades, Quand
le public pent augmenter ses achats de
lainages, i1 peut aussi angmenter ses
achats de tissus de coton dang une me-
sure méme plus large, of je suis per-
euadé que cest ce qu'il fait.

o8

L'annonce représente la vapeur qul
actionne la machinerle, montez la va-
peur. La publicité est le lubrifiant des
affaires, ne ménagez pas I'hulle. La pu-
blicité est le réveil-matin des affaires,
sonnez le révell.
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Etoffes a Robes pour I’automne

1906

ARMURES ECOSSAIS DE LAINE
VIRANIEIIv. DRAP VENITIEN
SATIN pe LAINE (PRIX MOYEN)

CRISPINE, ALPACAS, MOHAIRS,
CREPOLINE, ECOSSAIS COTON,
CORDE br SOIE, SOIE
{ Drap pour Costumes d'une valeur exceptionnelle,
| grande variété de nuances.
{ Tissu remarquable pour 'apparence, imitation parfaite de
| Soie de Lyon.
DRAP VENITIEN VICUNAS
(QUALITE SUPERIEURE)
MELTONS ROXALIAS DRAP D'ALMA PALERMAS
POPELINES EOLIENNES TWEEDS POUR COSTUMES

N.B.—Les gris clairs et gris foncés sont en grande demande et nous avons les
lignes populaires.

P. Garneau Fils & Cie.
—_———— QU E BEC —-—

Seuls agents pour les Serges et Vicuna SPHINX’
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LA MODE

_—

La mode, dit Henriefte d'Orvalle
dans “Le Coquet,” de Paris, nous offre
en ce moment le champ le plus fertile
en aimables explorations, Ce me sont
pas seulement les formes qui se prétent
& dinfinies variétés, c'est encore la
multiplicité des garniture la fagon
de les disposer, les coloris et "assem-
blage des étoffes.

Comme toujours, heaucoup de diver-
gité ot de contrastes, des trouvailles
originales et presque toujours heureu-
E dans les ateliers des maitres od
’éhauchent les prémices de la mode.

Les lourds galons “modern-style”
genre qui tient du bhyzantin par la ri-
chesse, sappliquent sur des tissus 1é-
gers: voile de laine ou de soie, gaze,
grenadine et petit taffetas, tandis que
le cachemire et le drap s'ornent volon-
tiers de dentelles légeres, de tulle et de
mousseline de soie.

Aprés le tulle et la dentelle en laize
rayés de velours, voici de la mousseline
de soie avee applications de feutre pe-
lucheux ; rien ne peut donner une idée
du “fondu™ des nuances obtenues,

11 y a des robes de taffetas garmes
de linon et de broderie anglaise; d'au-
tres en foulard avee applications d»
grosse dentelle bise, genre Craponne,
d'une étrangeté pleine de charme et
d'une composition vraiment artistique.

On prépare des robes de toile avec
broderics au passé de couleur, qui fe-
vont florés cet été sur les plages, aux
villes d’eaux a la mode.

Beaucoup de petites guirlandes Em-
pire, représentant le classique laurier
dans sa polie teinte d'un vert un peu
sombre, On parle méme de broderies
d’or et d'argent sur toile.

Toujours beaucoup de
plumetis; un peu moins
anglaises.

Parmi les joliesses qui seront cer-
tainement gofitées, notons des mélan-
ges savants de broderie d'art ol se re-
trouvent les harmonieuses fusions de
nuances des vitraux anciens, éclairant
discrétement P'austérité du drap ou de
la serge sombre.

Ceci demande un doigté délicat poar
I'ornementation des costumes taillenr;
on les verra, rehaussant d'une jolie tou-
che de parisianisme, les manteaux -
pire, les grandes jaquettes et les courts
boléros.

On prépare des cols et des revers en
linon finement travaillés de petits plis
et incrustés de dentelle, qui se pose-

broderies aun
de broderies
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ront & volonté sur un vétement de drap
clair, taffetas ou toile.

11 y a aussi des appliques de drap
aqui seront employées sur linon ou toile.

On fait, dans ce genre, des choses
tout & fait jolies, qui seront le grand
suceds de la saison,

(Pest & l'infini qu'on pourrait citer
des modéles de garnitures soulignant
la téte d’un volant, ou un bord de jupe
cernant un boléro, courant sur le col,
les parements et les manches,

Aux lainages unis on associe des taf-
fotas & dispositions dont le fond est
de méme couleur que le tissu; il y a un
gofit parfait dans cette harmonie de
nuances,

Le choix 'un chapeau n'est pas tou.
jours chose facile, En général, le meil-
leur moyen, pour étre bien coiffée, est
de prendre un chapean fout fait qui
vous va, et de ne pas faire copier tei
ou tel modéle avee des modifications de
couleur ou de garniture,

Chez les grandes modistes expertes
en art de hien coiffer leurs clientes,
ce n'est un secret pour aucne qu'il est
bon de s'en tenir au chapeau coiffant
et tout fait. Lorsque les modéles vous
sollicitent en grand nombre, il est ais’
de so fixer. Te genre qu'on doit adop-
ter est celui qui sied. Le méme cha-
peau encadrant deux physionomies, et
méme deux coiffures en cheveux diffé-
rentes, sera méconnaissable.

La coiffure prend actucllement une
grande importance; presque toutes les
formes de chapeaux exigent les cheveux
trés  houffants autour du  visage et
avancant sur le front.

Cependant on essaie de remettre a
la mode le bouffant ondulé, relevé a la
Louis XVI, sur un crépon trés haut
ot trés léger, avee coques hautes sur le
sommet de la téte. Sur cet échafau-
dage se posent de trés petits chapeaux
dont il serait difficile de définir la for-
me. Pour accompagner les belles toilet-
tes, il en est en dentelle d'argent, ga-
lamment retroussés sur des guirlandes
de roses, gracieuse évocation de Lan-
eret of de Watteau,

Les toquets en crin prennent toutes
les couleurs de nos toilettes et sharmo-
nizent avee elles, Rien de distingué,
de bon gofit comme cet assortiment du
chapean & la nuance de ln  robe, du
manteau et méme de ombrelle,

La couleur joue un role important,
cette saison, dans nos modes, On re-
trouve dans le méme chapean, une jolie
symphonie de couleurs, En voici un,
en paille fine, dont le dessus est d'une
teinte violet foneé, tandis que le bord
de la petite passe est du mauve le plus
pale. 11 est garni d'un  panache de
belles plumes dégradées, méme ton, et
de taffetas mauve,

Ce moddle peut se reproduire dans
toutes les nuances,

On porte des plumes en grande quan-
tité, plumes de teintes trés claires, sou-
vent blanches, et ombrées, nuancées,
dégradées, glacées dans les tons & la
mode: mordoré, pervenche, rose pra-
line, vert perruche, bleu Nattier, bleu
lavande, ete.

Ces teintes se retrouvent dans les jo-
lis rubans que nog modistes chiffonnent
avee tant dart pour en faire des choux
ot surtout des noeuds de forme aigret-
te, qui se posent, trés crines, sar le
edté,  Ces rubans de taffetas, & picots,
dallure  vieillotte, ont  heancoup de
genre,

LES JUPES

La coupe est devenue un art trés
compliqué; pour les jupes elles-mémes,
on s'¢loigne de plus en plus des rigles
classiques.  Par la disposition du tissu
employé, sa qualité, son genre, sa lar-
geur, Poriginalité apportée dans la for-
me et les garnitures, tout cela exige,
pour chaque modéle, un patron, ou plu-
tot une coupe particuliére,

Avant de couper, il faut exactement
savoir o arriveront , les  coutures, si
leur place sera convenable,

Comme régle  génerale, on peut &2
conformer i celle-ci: ¢'est que les cou-
tures doivent étre autant que possibie
dissimulées, ou placées plutdt dans le
sens de la hauteur, que d’arriver en an-
gle sur une autre partie biaisbe exi-
geant une couture en travers,

Cela n'a cependant aucun inconvi-
nient pour les tissus a dispositions
hrouillées, i la condition qu'on accorde
les dessing, mais ‘dans les tissus unis,
taffetas, ou drap, ces coutures malen-
contreuses gitent "harmonie si elles ne
sont dissimulées  par  des garnitures,
Dans les grandes maisons de couture
on évite  soigneusement ces  défauts,
méme dans les parties cachées d'une
doublure de corsage. les tissus en
grande largeur qui se font & présent
méme dans tous les genres de soieries
favorisent la coupe et la netteté du tra-
vail.

Puisqu’il est  question de doublure
nous conscillons de préférence le taffe-
tas comme doublure de jupe et de cor-
sage & toutes les autres doublures, on
a intérét i le prendre en bonne qualité,
il dure davantage, ce qui est I'intérit
de la cliente, mais, pour la couturitre,
il soutient mieux les tissus,

Choisir des taffetas cuits  souples,
pas trop secs; ceux qui font le plus d+
froufrou ne sont pas les meilleurs. La
faille est encore préférable au taffetas.

Nous recommandons & nos lectrices
de faire leur coutures de jupes plutdt
larges, de 2 centimétres, ou pour mieux
dire, & un bon centimétre au-dessous de
la lisidre, si large qu'elle soit; elles
s'ouvrent mieux sous le fer, et mar-
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Cest pratiquement ainsi. Pas plus de deux ou trois
lignes dans notre stock entier n'ont augmenté de
prix! Nos arrangements uniques d'achats rendent
cela possible.  Nous désirons que tout détailleur de
nouveautés du pays se rende compte du fait et aient
part au bénéfice,

NUTEZ DE PLUS qu'en anticipation de la sai-

son de blane de la mi-été, qui
arrivera bientot, nous avons
fait un contrat, il y a un an, pour une grande quan
tités des lignes suivantes, i des prix environ 207 plus
bas que ceux d'aujourd’hui, savoir: Lawns Victoria,
Lawns Persans, Linons de I'inde, Organdis Francais,
Mousselines Suisses pour Robes, Mousselines Légeéres
(Mulls), Nansoucks, Mousselines Chiffon, Batistes Tissées
a la Main, Suitings en Toile Blanche, Unis et Brodés.

PROFITEZ.EN

Les Voyageurs sont maintenant sur leurs routes respectives avec
un assortiment complet d’échantillons.

DENTELLES GARNITURES 1 ARTICLES FANTAISIE

Assortiment Complet de Cols Mousseline Brodée
Blancs, Sets de Col, Ceintures, etc.

Choses les plus nouvelles en Dentelles, Valenciennes,
Torchons, “Baby Irish,” etc.

Garnitures Nouveautés pour I'Automne, Nouveau
Braid et Effets Persans,

Cols Puritains Brodés Soie, Dentelles, Chemisettes,
Echarpes, etc.

Mouchoirs Excelda. Rubans Nouveauté,

Nos Voyageurs seront bientot sur 1a route avec des
Articles Nouveauté pour le Commerce de Noal, et
une Ligne Importée de Dentelles et Broderies pour
le Printemps 1907.

BROPHY CAINS, umreo

MONTREAL

Nouveautés en Gros, PROMPTS EXPEDITEURS.
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quent bien moins a Uendroit quand el-
les sont ouvertes,

Pour bien essdyer une jupe, il faut,
une fois montée et doublée, la poser
sur la personne qui doit étre chaussée
et corsetée comme @ ordinaire, pour
Gviter les ficheuses surprises, On fixe
telle jupe, a la hauteur des hanches
avee des épingles prises contre le ju-
pon: bien fixer la fermeture derridre,
ot ensuite former les  pinces sur les
hanches tout a fait sous le bras, ni trop
en avant, ni trop en arriére.  En faire
plutt deux ou trois petites, que une
ou deux trop longues.  On marque
alors, avee des épingles, Uendroit oil on
veut faire descendre la jupe devant et
on monte sur la ceinture,

Pour obtenir un tabliee de jupe trés
plat, il est souvent utile de reprendre
encore cette couture, vers le haut, prés
de la taille. Tous ces détails doivent
dtre soigneusement étudiés,

(Le Coquet).,

LES DESSOUS EN MOUSSELINE

La beauté et Pélégance des dessous
en mousseline n'ont jamais ¢é si pro-
noneées quien ce moment. Les dessina-
teurs of les fabricants de cette ligne
semblent rivaliser les uns avee les au-
tres pour élever le type du style et de
la qualité, dit “Dry Goods Reporter.”
La demande croissante pour ce genre
de mousseline pour vitements de des-
Ous montre que le consommatenr s
rend compte peu a peu que les tissus
légers et les garnitures moins chargées
sont plus désirables sous tous les rap-
ports,

Ce fait, se remarque particaliérement
dans les dessous en mousseline que 1'on
fait actuellement.  Autrefois les tissus
Gpais étaient beaucoup plus en deman-
de que les étoffes légeres: aujourdhui
au contraire, ce sont les nansoucks de
toutes les qualités qui sont 1'objet de la
demande pour les vétements de dessous.

La délicatesse semble étre la note do-
minante dans toutes les lignes de vite-
ments et cela est & remarquer spéciale-
ment pour les dessous en mousseline
de cette saison.

Les nouveaux styles de dessous en
mousseline offrent un caractére inusité
et intéressant, d, sans aucun doute, i
la popularité de la robe Princesse.

Les vitements de dessous combinés,
clest-d-dire genre Princesse, convien-
nent sous tous les rapports a ces robes
collantes. Lo cache-corset, le pantalon
et le court jupon sont combinés de ma-
niére & ne donner qu'une seule épais-
seur sur les hanches, La combinaison
cache-corset et pantalon, et cache-cor-
set et jupon est aussi trés en demande;
elle convient particuliérement aux ro-
les actuelles,
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Combinaison Princesse

Des dessous combinés et attrayants
pour porter avee la robe Princesse sont
faits en soie de Chine blanche, rose,
bleue et hdliotrope.  Le  cache-corset
porte un groupe de remplis sur la gor-
ge pour donner 'ampleur désirée sur
la poitrine. Les manches courtes ef le
col sont finis par de la dentelle Valen-
ciennes,  La jupe longue réunie an
cache-corset, moule  parfaitement les
hanches et se termine par un large vo-
lant garni d'insertions en Valencien-
nes.  Ces vétements Princesse se font
aussi en mousseline de coaleur et sont
dun prix trés modére

Lo corsage de dessous, en moussceline
ou en soie de Chine blanche on de cou-
leur, que 'on porte sous la blouse de
lingerie, continue & étre en vogue, et la
demande pour ce genre de vitements est
beancoup plus forte que Vannée der-
niere,

11 est & remarquer que les jupons en
lingerie sont en demande. Le genre lin-
gerie pour les robes prend une telle ex-
tension que 'usage du jupon lavable
ne peat étre que naturel,  Les  jupes
sont collantes sur les hanches, ce qui
<obtient au moyen de la bande fran-
caise, ot sont trés amples du bas, Les
volants circulaires qui tombent en on-
dulés sont faits d'insertions de dentel-
le on d'insertions en broderie of de den-
telle.

La combinaison de dentelle ot de
broderie présente de nombreux et nou-
veaux dessins sur heauconp des vite-
ments riches et les volants sont facon-
nés avee beaucoup de soin,

EFFETS D'HABILLEMENT POUR LE
MAUVAIS TEMPS

Lo caractére exclusif dans les effets
@habillement est un élément recherché
par tous les hommes de goit. Qu'ils
commandent des vétements de cérémo-
nie ou des vétements pour le mauvais
temps, ils exercent toujours le méme
jugement. Bien qu'on ne puisse gue
dire qu'il existe un modéde type ¢
fots d’habillement impermdéables, il v a
un certain - nombre  d’accessoires (1é-
gants destinés & protéger celui qui les
porte contre la pluie.

L'homme d'affaires devrait avoir un
assortiment  d'effets  imperméables A
son bureau aussi bien que chez lui, on
tout au moins il devrait avoir les ar-
ticles nécessaires, tels que chaussures,
imperméable, chapean et parapluie.
S'il ne veut pas e donner la peine de
changer de chaussures, il pent se servir
de claques en caoutchoue couvrant la
semelle de la chaussure of maintenues
en place an moyen d’une hande passant
au-dessus du talon. Ces sortes de cla-
ques sont loin d’étre un article nouveau,
cependant pen d’hommes les connais-

sent. 11y a des claques du méme gen-
re de couleur jaune pour aller avee les
chaussures de méme couleur; celles-la
sont une nouveauté et cest l'article
que homme élégant  désirait  depuis
longtemps.  Des caoutchoucs noirs sur
des chaussures de couleur plus claire
sont toujours voyants et semblent dé-
placés aux yeux de 'homme qui consi-
diwe harmonie dans les détails de ses
vétements,

Beaucoup  d’hommes  préférent les
chaussures  imperméables aux elaques
de toute espice. La peau de marsouin
est supposée  imperméable;  mais les
chaussures en peau de marsouin, pour
Otre absolument  imperméables, sont
doublées en pean  de  veau qui a été
rendue non poreuse par un traitement
chimique,  Les semelles sont alourdies
par une semelle supplémentaire en lié-
ge. Quand Pemploi du lidge n'est pas
désire, on lui substitue une semelle en
caoutchoue, munie de rainures; ces se-
melles  sont  semblables & celles  des
chaussures employées pour jouer au
golf et au tennis, Les semelles en
caoutchoue sont i -recommander en hi-
ver, quand le pavé est glissant, plutot
qu'en été; dans cette saigon le caout-
chone devient toujours plug ou moins
inconfortable, malgré 1'épaisseur de la
semelle en cuir.  Ces chaussures mon-
tent trés haut et se lacent avee des la-
cets en pean de vache,

Llimperméable  élégant  peut  étre
du genre paddock ou du genre Chester-
field, la préférence étant donnée A eette
derniére coupe,  Les petits carrreanx
gris ot les “over-plaids™ sont ce qu'il
v a de plus élégant pour les vétements
imperméables, mais on fait aussi de jo-
lis effets en éoffes rayées et “herring-
hone.”  La procédé employé pour ren-
dre les tissus imperméables a atteint un
tel degré de perfection qu'on ne doit
pas hésiter & payer un bon prix pour
un effet habillement qui a subi un
traitement chimique,

Les tissus anglais mélangés ont un
caractére distinetif qui leur est propre
et nomhre des plus beaux imperméa-
Wles sont faits de ces tissus, Un carac-
tére un peu plug prononeé se remarque
dans le manteau anglais pour la pluie,
Ce mantean trés long est trés ample
du dos. Souvent de larges houtons fer-
ment lo devant et des pattes de poches
plutot exagérées, pour garantir entiére
protection, donnent au mantean une
apparence distinguée,

Une ceinture barre le dos, une petite
fente se trouve dans la couture du mi-
lieu, le collet of les revers sont larges
et munis d'une patte pour les réunir
quand ils sont relevés. Les manches
sont finies par des parements retour-
nés, qui ne sont pas fixés i ol se trou-
ve le houton, mais qui peuvent étre re-
serrés pour protéger le poignet.
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Un autre ulster de honne apparence,
convenant spécialement paur la pluie
et Pusage en antomobile est coupé am-
ple, ot une amplitude supplémentaire
est produite dans le dos par denx plis
partant du dessous des bras et descen-
dant jusquian bas  du vdtement.  Ce
mantean est extrémement long of a une
longue ouverture i la couture darridre 3
@tte fente, quand elle est déhoutonnée,
permet de ramener los pans en avant de
maniere i couvrir les genoux de la per-

sonne qui est en voiture,

Des gants souples pour la pluie, d'un
style extrémenent — confortable  sont
faits en pean lavable,

Un chapean élégant pour le mauvais
femps est en soie caoutchoutée. La ca-
lotte est ¢levie of d'une  forme  telle
qu'elle peut étee |||v>\u' au gré de eelui
qui le porte. Lo bord étroit et piqueé

forme une pointe en avant et se re Jove
haut en arviere,  Le méme  genre se

fait en mélanges Geossais imperméabi-
lisés of en cuir Danois qui est aussi A
Iépreuve de la pluie.

LES CORSETS
Pendant la derniére  décade,  des
hangements radicans ont en lieu dans
achat ot la vente des corsets. 11 v a
<ix ou huit ans les commis de magasing
vendaient les corsets & pen pres de la
méme maniére qo'un épicier vend du
suere, Une fomme achetait un “Globe,”
un *Warner,” un P, D7 ou un corset
d'un dollar et eela  presque  toujours
sans Pessayer. 11 w'était  méme  pas
rare de voir un homme acheter un cor-
set pour sa femme,

Aujourd’hui, les fommes de co cdté-
ei de Atlantique sont connues pour
Stre les femmes les micns corsetées du
monde, sans méme  en excepter Jes
Francaises, Cette grande amélioration
‘ost produite dans un temps excessives
ment court ot est due d'abord aux ven-
deurs de corsets n|ui ont été les pre-
miers a voir les IIA fants du corset ordi-
naire, comparé anx modéles de haut
prix et qui ont travaillé vaillamment
of avee sucees a amener les femmes a
acheter des corsets meillenrs,  Toute-
fois, lo plus grand pas dans cette amé-
horation a fait par les fabricants
qui ont ¢lové constamment le type de
leurs produits of ont fait  de nils
progris dans lenr art, Une comparai-
son entre les droits de donane payés sur
log corsets on 1900 ¢ 1905 montre une
diminution presque ineroyable des im-
portations,

Rien, pas méme la température, n'est
aussi instable que les modes adoptées
pour les corsets, maintenant que cef ar-
ticle est sorti de Pornidre oi il est resté
si longtemps,  L'époque ont le corset
était une torture, époque qui a duré i
longtemps, est passée & jamais, Quel
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(ue soit le genre des corsets dans 'ave-
nir, ce genre sera rationnel et permet-
tra aux poumons de respirer librement.
Lot corset peut étre court ou descendre
sur les hanches, il peut avoir un devant
droit ou courbé; mais il n'infligera pas
le supplice qu'il exercait autrefois sur
ses victimes par insertion d'iine petite
ece en |N|I|”l‘.

Lo devant droit a été le résultat de
Uengonement pour  les  sports athlétis
ques, La jeune fille a la poitrine large,
aux poumons hien developpés et se te-

nant droite, les hanches bien rejetées
en arriére, sapercut que les lignes de

son corps ne tombaient pas bien dans
celleg de Vancien corset a4 buse et de-
manda quelque chose qui lui donniit
sulfisnmment de place et une liberté de
mouyement laquelle elle  était
sans grice. Le corset descendant basz
sur les hanches a ée la congbquence
naturelle du corset a devant droit, car
aussitor que les lacets de edié de ce cor-
sot sont relichés, le huse dacier de de
vant ressort ot le devant absolument
droit est impossible avee un buste hien
développe.

Los robes Princesse et Empire, qu
sont les genres principaux pour ceile
saison, exigent un corset qui éiéve la
poitrine et qui donne de  lampleur
aunx formes, tout en dessinant bien la
taille,  Dans les dessing des derniers
modéles de corsets on ne voit riea 1a-
normal et la simplicité régne dans leur
construction,  Le modéle populaire o
devant en éventail convient admirable-
ment pour une forme ordinaire et di-
minue la grosseur de la taille en lui
donnant une apparence trés arrondie,
La rondeur du buste est assurée par
une pitee en pointe courte insérée pris
de la seconde couture en hiais, Un au-
tre mo présente un effet qui, dit-
on, arrondit la taille. La hanche est
aussi arrondie par une courhe qui ren-
tre & la taille. Ce corset est aussi muni
d'une courte pidee en pointe of, hien
quiancun de ces modéles ne soit aussi
haut au-dessus de la taille que quel-
ques-ung des corsets  de la
ces en pointe insérées éldvent la poi-
trine & la hauteup voulue,

['n autre modéle, fait aussi pour les
formes movennes, n'a qunne seule pid-
co insérée ef coupée droite sous le hras,
projetant la poitrine en avant, sans
nnire aun lacage confortablement lache
du corset an-dessus de la taille.  Coei
donne & la poitrine de Pampleur et de
I'aise, le corset #'ajustant trés commo-
dément au-dessus de la taille et sur les
hanches, hien que la taille =oit longue
et le contour arrondi. Un moddle des-
tiné particuliérement aux  personnes
grandes, d'une corpulence moyenne, a
une hanche extrémement longne et est
trég ¢levé dans le dos. Ce corset a aussi
denx pidees triangulaires. Pour les
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personnes {rés grandes et plus élancées
il y a un modéle ayant une légere eour-
be au-dessus de la taille et agrafe se
trouve au-dessous,

Les modéles actuels tendent & Elever
la poitrine, 11 y aurait une plus grande
tendance, & mesure que lannde s'avan-
ce, & diminuer la taille, mais rien in-
digue qu'on changera la ligne dattache
ou que la poitrine sera ¢levée d'une ma-
nidre anormale.

Les recherches pour les nouveautés
ot les variétés en fait de tissus pour
corsets ont recu une nouvelle impulsion
cette année, grice & la grande vogue
pour-le blane. La vente des corsets
blanes a toujours ¢té  dominante et
maintenant qu'il ¥y a une néeessité si
Cvidente pour des tissus blanes, les des-
sinateurs luttent & lenvi pour se pro-
curer des tissus plus variés et trés at-
trayants, 11 n'y a pas de tissus d'une
doneeur plus satisfaisante, d’une plus
rande résistance 4 'usure, d’une si
ande richesse et d'une si réelle beau-
6 que la batiste dans ses nombreuses
qualités, qu'elle soit en coton, en soie
ou mercerisée.  La plupart des modé-
les de haute eatégorie sont en toile ir-
landaise et en coton brodés & la main,

La lourde garniture de dentelle, for-
me jabot, avee une houcle de ruban ¢i

t 1, en noeuds francais est considérée
comme passée de mode, On donne le
moing de reliel possible aux garnitures
de corsets, Méme les noeuds attachant
les jarretelles sont supprimés, car la
luln- princesse doit reposer sur des des-
sons aussi unis que possible,

Dans tous les départements de cor-
sets hien dirigés, dans le plus petit ma-
gasin ou dans le plus grand, on a pour
principe de n'avoir en stock qu'un nom-
bre de genres différents aussi restreint
que possible  pour pouvoir servir la
clientéle, Car le magasin qui ne peut
avoir qu'un stock trés limité dont g'ar-
ranger de manitre A pouvoir satisfaire
la moyenne des clients, La gradation
des styles est s bien faite par la plu-
part des fabricants qu'il n’est pas dif.
ficile de se procurer des formes conve-
nant aux tailles courtes, aux tailles lon-
gues, anx hanches développées on min-
ceg, ou i tout autre buste de forme ré-
guliere. Dans les petites villes le cor-
set d'un dollar est le corset en deman-
de, mais dang les villes plus grandes,
cest le corset de $1.50 qui se vend prin-
cipalement,

La seule femme qui est pregque tou-
jours obligée de payer davantage pour
son corset est celle dont la corpulence
est exagérée. Quand il g'agit de cor-
sots de haute catégorie, il est facile
("accommoder toutes les tailles,

La question de I"ajustage ou du non
ajustage des corsets & bas prix a été
longtemps discutée dans les départe-
mente de corsets, mais il est générale-
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ment admis aujourd’hui  qu’il est de
bonne politique d’ajuster tous les cor-
sets, si les clientes le désirent.

L’ajusteuse doit enseigner i sa clien-
te la maniére convenable i employer
pour ajuster son corset, car de li dépen-
dent Vajustage satisfaisant et la durée
du corset, Une personne qui fait auto-
rité en la matiére dit que les lacets doi-
vent &tre desserrés tous les soirs, pour
que le corset conserve su forme,  Bean-
coup de maisons faisant le commerce
des corsets fournissent @ leurs clientes
des brochures renfermant des instrue-
tions pour I'ajustage: ces instructions
rendent service aux vendeuses qui n’ont
pas eu loccasion dacquérir de Pexpé-
rience sous la direction d'une ajusten-
se oxpérimentée.  Le corset doit &tre
ajusté  convenablement  sur la cliente
dans le salon d'essayage.

La question des modifications a faire
subir a4 un corset est un autre point
important.  Des vendeuses prétendent

< que chaque buste, sauf un buste anor-

mal peut frouver un  corset qui lui
aille;  mais la plupart des personnes
compétentes en la matiére sont dac-
mr«ll pour dire que souvent il est néces-
saire de faire des modifications & un
corset. Le plan le plus sir sous tous
les rapports est dexiger une certaine
somme supplémentaire suivant le tra-
vail que demandent les modifications
a faire. Dans les petits magasing, on
peut apprendre a une des vendeuses i
faire les molificatibng aux corsets d'u-
ne maniére sat sante, Elle peut les
faire au magasin, penaant sa journde,
s le magasin est pourvi d'une machine
a coudre; i elle doit vaporter Te tra-
vail pour 1o faire chez elle, elle doit
étre rémunirée en conséquence,

On peut £y prendre de différentes
maniéres pour liquider un stock. Quel-
ques magasins ont des périodes pour
les ventes de liguidation des corsets dé-
modés, o de ceux qui sont vestés trop
longtemps en magasin: ils les étalent
sur des tables et les marquent a des
prix réduits qui peuvent tenter Ia-
cheteuse,

Dans un grand établissement, un
corset qui est resté en magasin plus de
douze mois est transféré au comptoir
des ventes  doccasion.  Souvent, des
ets qui ne sont pas vieux sont en-
vés 1 pour quelque raison spéciale,
par exemple. si on trouve hon de so dé-
barrasser de lignes dépareillées of de
leur substituer quelque  autre  chos
Tous les corsets @ lignider cont portés
dans cette section sans égard pour leur
fabrication. Tls sont assortis unique-
ment par grandeurs. Si une femme de-
mande un corset d'un dollar dans la
grandenr 23, la vendeuse lui dit immé-
diatement si elle a ee numéro dang les
corsets dont la maison désire se déhar-
rasser au plus vite, et elle vend un de
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ces corsets A cotte femme, si clest pos-
. Ceei peut se faire sans réduire
aucunement e prix des corsets, car ils
peuvent avoir leur pleine valeir, mais
en réduisant le prix des grandeurs ex-
traordinaires d'une marque particuli
re on cenx qui sont de trop en stock,
Une liste des corsets de chaque eatégo-
rie indiguant la grandeur et le nombre
de cos corsets devrait étre placée au
comptoir spécial ol les vendeuses pen-
vent avoir aceds et ehacune d'elles a
mesure quelle fait une vente #ans le
lot dépareillé en efface sur la liste la
grandeur correspondane,

Une autre méthode pour encourager
les ventes consiste & marquer exacte-
ment le nombre de corsets qui doivent
ftre vendus chaque jour, pour que 1e
stock entier soit renonvelé un certain
nombre de fois chagque année. Le nom-
hire moyen par jour divisé par le nom-
hre de vendeuses donne le nombre que
chacune doit vendre par jour, Les ven-
deuses  prennent un grand  intérét a
cette maniére de faire et sont enchan-
tées d'une journée favorable qui leur
donne une halanee en leur faveur; el
les font plus de travail le jour ol le
commerce st moins actif, afin de ne
pas rester en arriére,

Il 0’y a pas de plus grande erreur
que d'essayer de vendre des corsets ou
détablir un  département  de corsef«
sans des vendenses compétentes,  laos
marchands deveaient se procurer des
vendeuses non pas au plus petit salaire
posgible, maiz an confraire au salaire
lo plus élevé, justific par leur travail,
La vendeuse idéale est une ajusteuse
experte et connaissant fous les corsets
qui sont en stock, leurs différentes 1i-
gnes ef lears mérites spécianx.  Elles
peuvent voir le genre de corset qui con-
vient le mieux a leurs clientes of en on
tre, elles doivent avoir un jugement au-
dessus de eclui que Pon demande en gé-
néral anx vendeuses, Tes formoes (1'¢-
talage fournies par les divers fabri-
cants de corsets permettent aux mar-
chands de faire un-excellent étalag: 1
marchandises & peu de frais,

Les  accessoires de eorseis  varient
avee les modes, Tes plissés en dentelle,
les plissés de soie rose, les sachets en
forme de coeur et les noeuds de ruban
qui ont été imaginés ponr les femmes
i poitrine élevée afin de remplir la
ligne entre le haut du corset et la voi-
trine, rapportent d’excellents profits,
Les nocuds de rubang avee de minces
sachets en coton parfumé peuvent dtre
faits dans le département moyennant
une légére dépense. Tes femmes qui
n'en achétent pas voient tout au moin«
comment on les fait et se rendent au
département des rubans pour acheter
le matériel néeegsaire A leur fabrica-
tion,

Durant ces derniéres années le chan-

gement rapide  dos  genres a obligé &
changer le stock quatre ou cing fois
par an,

Las baleines s détériorent trés rapi-
dement quand les corsets sont tenus en
stock of les profits  ne  sont pas trés
forts, de sorte que tout le monde dans
Te magasin devenit &'efforcer i faire des
ventes papidement.  Les corsets de tou-
te catégorie of de toutes grandeurs de-
vraient &lre surveillés avee soin pour
voir quels sont ceux qui se vendent mal
et pourquoi,  Bi corfaing corsels ne se
vendent pas rapidement parce qu'ils
ne conviennent pas aux  formes  des
clientes, il8 deveaiont &tre mis de edté
et remplacés par quelygue chose qui leur
convienne,  Nioun corset ne se vend pas
i canse de Togors défauts dans sa forme
ou dans sa fabrication, attention de
agent deveait e attivée de ce edté
of un remide Mo sugglére,

Iw'y o pas de raison pour gu'un
département do corsels ne soit pas pré-
cieux ef, avee une direction convenable,
on peut lui faire rendre de beaux pro-
fits,

1y a actuellement une forte deman-
de pour  les blouses en lingerie  avee
manches courtes, mmis on prévoit qu'a
Pautomne lex blouses  genre  tailleur

Cavee manches e longueur  ordinaire
prendront Jo dessus,
. e

La vente  des chapeaux Ready to
Wear w'n pas &6 forte cette saison, les
formes o garnir les ayant remplacés ;
est done, au point de voe du travail,
saison profitable pour les modistes,

L

'y MAL Debenhams (Canada)
Lad, los affaives dans 1o commeree en
gros des modes ond (46 frds satisfaisan-
tos jusquinu commencemeont de mai;
clles e sont ensuite ralenties i canse
Qi mmuvais tempe, Les voyagenrs de
la maison rapportent également que,
dans les campagnes, In saison est en re-
tard, wais malgré oo contretemps les
apparences sont meilleures que les an-
nées précédentes of il y a tout lieu de
croire que les ventes  d'été  dureront
plus longtemps cotte année,

1Ly a une forte demande podr les
chapeaus en paille fine dans la forme
sailor, ainsi (ue pour les formes en
chiffon dont In vente augmente cons-
tamment,  Les  tulles, e chiffon, la
paille i ln verge, les rubans, surtout
cenx de Dresde, of les Chinés sont aus-
i tres en favenr,

Quant aux coulenrs celles qui sont
actuellement i ordre du jour sont le
champagne, le blew, e rouge, le noir, le
blance, Lo grik qui avait bien débuté
commence b dre complitement délais-
6 T mbme remarque @applique A la
nuance fraise,  D'aprés les indications
actuelles, tout porte A croire que la
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couleur vin sera de grande mode cet

automne.
. .0

M. Wm. Alexander, gérant de MM.
8. F. McKinnon & Co., Ltd., rapporte
que les affaives ont été trés actives jus-
qu'au commencement de mai, mais
qu'aprés cette date il y a eu un ralen-
tissement notable causé par la tempé-
ra ure froide et pluvieuse.

la demande pour les chapeaux sai-
lors continue & ¢tre des plus actives:
leur vogue & Montréal est tout aussi
forte qu’a New-York.

Les ventes dans les fleurs et les ru-
bans sont éga'>ment de premier ordre.

Quant aux nuances, le champagne,
le bleu-marin, le banc et Je noir sont en

grande faveur.
.

Depuis quelques semaines on s'aper-
oit, dans le commerce des modes. gne
la demande pour les rubans de velours
augmente considérablement. Tout poe-
te & croire que les rubans de velours
seront de grande mode cet automne,

d * % %

Depuis que la température est deve-
nue plus normale pour cette époque
Pannée, il y a eu une augmentation
sensible dans la demande pour les cha-
peaux en lingerie.

* & *

M. J. M®»Orkin, de MM. Chaleyer &
Orkin, nous avise que les affaires sont
satisfaisantes pour cette époque de
I'année.

M. Orkin constate une demande des
plus accentuées pour les ailes et les plu-
mes-couteaux ; on explique ocette de-
mande inaccoutumée pour la raison
que ces garnitures conviennent on ne
peut micux aux formes de chapeaux ac-
tuellement en vogue.

Au nombre des autres garnitures de
grande vente actuellement, on remar-
que les galons en mohair, le tulle ma-
lines, les fleurs, surtout les roses “Am-
erican Beauty.”

En fait de chapeanx la demande
porte sur les formes Sailors et les Leg-
horn.

Quant aux nuances, on préfére le
bleu ciel, le rose et le blane.

MM. Chaleyer & Orkin ont tout dernid-
rement recu un envol considérable de
chapeaux blancs en lingerie et des beurs
nouvelles, telles que les Lys de la Val-
l1ée, des Myosotis, et des roses “ Ameri-
can Beauty.”

La Bastern Township Manufacturing
Co. Ltd. vient de s'assurer l'agence ex-
clusive pour le Canada des céldbres cor-
sets francais de la marque “ La Déesse. ”
Les représentants de la compagnie pré-
senteront prochainement ces modéles aun
commerce,

MM. 8. F. McKinnon & Co. Ltd, rue
St-Plerre, Montréal, viennent de recevoir
un assortiment complet des chapeaux
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dernidres nouveautés de New-
Les modéles Alcazar, Chester,

sailoms
York.

Breegemont, Belfast sont de toute beau-
té.

MM. Debenhams (Canada) Ltd ont en
mains un immense assortiment de fleurs
blanches de toute variété, ainsi que de
rubans blancs, La demande pour ces ar-
ticles augmente beaucoup au fur et a
mesure que la saison d'été approche,

Nous attirons I'attention des modis-
tes sur les chapeaux en tulle offerts en
vente par MM, Debenhams (Canada) Ltd,
Elles trouveront dans cette maison les
derniers modeles importés et ce, & des
prix trés abordables.

M. J. M. Orkin, de MM. Chaleyer &
Orkin, compte partir dans la premidre
quinzaine de juin pour un voyage d'af-
faires en Europe.

La Montreal Embroidery Mfg, Co.

La Montreal Embroidery Mfg Co., ainsi
que son nom l'indigue, du reste, est une
industrie faisant une spéeialité des ar-
ticles brodés de tous genres qui, avant
son 6tablissement, étaient importés d'Eu-
rope A grands frais. La Montreal Em-
broidery Mfg Co. a V'immense avantage
de pouvoir livrer au commerce des mar-
chandises conformes aux modes améri-
caines. Pour ne donner qu'une faible idée
de sa production, nous citerons les ri-
deaux brodés, les panneaux de portes, les
dessus brodés pour dames, les doilies,
dessus brodés pour orelllers, les doiliers,
les cols brodés pour dames, les voiles
pour premidres communiantes,

La Montreal Embroidery a débuté an
commencement de l'année courante et,
depuis ce temps, par suite de I'accroisse-
ment considérable de son chiffre d'affai-
res, elle a dd doubler et son personnel et
son matériel de fabrication. Cette indus-
trie jeune et prospeére est divigée par
MM. J. A. Martin et B, Vogel, M. J. A.
Martin dirige la partie financidre, tandis
que M, Vogel qui a été gérant pendant de
nombreuses années du département des
broderies de la manufacture J. P, Black,
occupe une position analogue & la Mont-
real Embroidery Mfg Co.

MM. Tooke Bros, Ltd. nous disent
que les affaires de réassortiment sont
satisfaisantes. 11 y a actuellement une
honne demande pour les chemises négli-
gées de conleur plissées avee manchet-
tes attachées, Ces chemises sont ear-
reautées et se font dans les nuances
bleue et hlanc et noir et blane. On
nous fait remarquer comme particula-
rité que les manchettes de ces chemises
sont trés petites et trés Gpaisses,

Le col favori pour la saison d’été est
ie col haut rabattu, de hautenr moyen-
ne, ou bien encore le nouveau stock-
collar qui est un col mou.

En fait de cravates, MM. Tooke
Bros,, Ltd., recommandent surtout le

Derby long et large d'environ 1 1-2
pouce, La nuance la plus en évidence
pour ces cravates dété est le gris.

* * %

M. W. T. Miller, de MM. Miller
Bros, Co., Lid., nous dit que les affai-
res sont actives; la demande pour les
cols en celluloid va sans cesse en aug-

mentant, .
. .

MM. Short & Co. nous avisent que ia
demande pour les articles de fantaisie
Jjaponais est excellente.

Les prix de ces articles ont une forte
tendance A la hausse sur le marché pri-

+ par suite des achats importants
faits par les marchairds russes,
- -

D’aprés les rapports que nous rece-
vons deg maisons de gros, la demande
pour la bonneterie ef les sous-vétements
Thiver n'a ét¢ trés forte que depuis le
commencement du mois de mai, bien
(que ces marchandises aient été entre les
mains des voyageurs depuis le com-
mencement de mars,

Les marchands  placent maintenant
leurs commandes en prévision d’une
hausse qui pourrait se produire par
suite de la raveté assez grande de mar-
chandises dans ces lignes,

. 0

M. J. 0. Gareau, directeur-gérant de
la Eastern Township Manufacturing
Co., Lid., nous rapporte qu’il est trés
encouragé par P'aceneil favorable fait
par le commerce en général aux pro-
duits de la Compagnie; des comptes
nouveaux sont ouverts fous les jours
dans les livres de la Compagnie.

Relativement aux modes de corsets,
M. Garean nous fait remarquer que les
corsets portés maintenant ont une ten-
dance & devenir un pen plus hauts du
huste; a part ce changement, ¢’est en-
core le eorset moyen qui sera en faveur
pendant la saison 1906-1907.

. % %

On nous rapporte yne la demande
pour les cravates dans la forme “bon-
cle” est trés forte. Te genre “Bat
Wing” est également de grande mode.

('es cravates cont, contrairement a la
mode des années précédentes, assez
larges,

MM. E. 0. Barette & Cle. Temple Build-
ing, rue St-Jacquies, Montréal nous in-
forment qu'ils disposent encore d’un nom-
bre limité de Stands ou étalages mobiles
pour bretelles, Cet article est d'une gran-
de utilité pour les devantures des maga-
sins de merceries, et sera donné gratuite-
ment A tout marchand qui placera une
commande d'au moins $40.00 pour les
bretelles de la Dominion Suspender Co.

Nous appelons d'une facon toute spé-
ciale 'attention de nos lecteurs sur les
cols en celluloid de MM. Miller Bros, Co.
T.td. de Montréal. Ces cols qui devien-
nent aussi populaires au Canada qu'ils
le sont aux Etats-Unis, sont absolument
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conformes aux niers modéles améri
cain On pent se les procurer dans tou
tes les maisons de gros,

La Ningara Neckmear Co. représentée
dans la Province de Québec par MM. E
O. Barette & Cie n l'agence exclusive an
Canada des Paragon Mills Jacquard Po
plins. e un des plus nouveau
pour la confection des cravates d°été et
comporte 10 patrons diff nts.

MM. Tooke Bros. Ltd offrent au com
merce de werceries le plus bel assorti
ment que l'on puisse trouver en fait de

vestes de 1'6té, ainsi que

en flanelle

fantaisie pour

de chemises de fantaisie

MM. E. 0. Barette & Cie, marchands
le merceries en gros nous informent
qu'ils seront en mesure de livrer & par
tir du ler juillet, les cravates en velours
chiffon. Ces cravates dans la forme Derby
d'une longuenur i pouces et d'une lar
geur de 1 34 pouce sont les  dernidres

nouveantd e ew-York et ¢ Londres.

MM. Tooke Bros. Ltd

tre sur le

viennent de met
haute nouveauté en

marché une

fait de collet pour I'été, le “Stock Collar
un col mon et convenant parfaitement a
1o saisen des grandes chaleurs.

MM. 2. O. Barette & Cie ont une col
lection variée de  cols mous de toutes

grandenrs dans les nnances blanches, gri

ses et drab offerts & $2.00 et $2.25 la doz
Les commandes pour ces articles peuvent
dtre envoyées par la malle

Les représentants de la Eastern Town

senteront
commerce les derniers modd
chemises d'hommes pour le com
Cette collection n'a
vue de la qua

ship Mfg Co. Ltd. pr
nement an
les de¢
merce du printemps
pag son 6gal an point de
lité et des

prochai

prix

MM. B, O. Barette & Cie ont un assortl

ment de Stock Ties qu'ils of-
frer rafson de $2.00 la doz. Ces mes
sien mmandent aux marchands de
place enrs commandes de bonne heure

in de s'assurer de promptes lvraisons.

La derniére nonvesuté qui obtiendra de
la vegue ponr les modes masculines, ¢'est
le f col mon. Ce genre a pris nais
sance en Anglet mais New-York s'est
emparé de oe mode peutétre plus for
tement au'il n fuit pour toute autre
mode dans ces derniéres années

La Featherhone Novelry Co. Ltd. fa
bricant de Echarpes de Refd pour hom
mes ', a été la premidre & produire des

fanx-cols an Canada, et |
succds qu'elle a obtenn
sera Ia demande an (

remarquable
indique ce que
inada, pendant la
saison chande, pour ce col confortable

! sns blane: han
épingle de s
portée dans le bas sous la
cravate pour fixer et empécher

sont fuits en t
ten
ret

it mercerisés, et une
en or est

es point

les coins de se relever
Une trds belle gravure du faux-col et
la manidre de porter 1'épingle se trou

vent sur la page
prix de détail

de ce numéro
des faux-cols sont de 2

Les dames adopteront aussi bien le non

et la Featherbone Co. fait
hauteurs et de grandeurs qui
conviendront
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“ Dontear ™

Le mot “ Dontear " (non-déchireur) est
le nom d'une ceinture pour maintenir la
blouse et en méme temps soutenir la

Cette ceinture sans aiguilles, sans
sans coutures, sans agrafes, ré-

Jupe.

crochets

ou de blouses, en étoffes lourdes ou légd
res. Elle est simple, facile & appliquer
et reste en place

Mode d'emploi—Aprés avoir ouvert les
leviers des boucles en les abaissant et te
nant le caoutchouc ondulé vers le dos, pla

pond & un désir exprimé depuis long
temps. Par une seule pression des boucles
dont elle est munie, on évite 'emploi in
commode des épingles, les coupures et le
déchirement des étoffes et les blessures
ux doigts. La ceinture “ Dontear " peut
étre employée pour tout genre de robes

Haute: 1%
I'arriére

Vietor—Col en celluloid.
pouce en avant 1'% pouce @

Modéle de MM. Miller Bros. Co. Ltd. En
vente dans toutes les maisons de gros.

gl

S Yo
LE MOHAIR
Par W. C. Bailey, dans “ Textile

American "

Le mohair est connu alepuis  long
temps des manufacturiers, maiz pen-
mt des anndes, ln seule <ource d'ap-

I'Asie-Mineure
pour la
Anglais et
entreprenants

provisionnement a ¢4

Comme la demande matiére

des

transporte-

rute augmentait, des

\méricains

rent la chévie Angorta Jdans le Sud-
Alricain et en Amérique

Les chévees de I'Asie-Mineure don-
nent deux  sortes de poils  employés

dans Iindustric

|
chivres

: I'une appartenant anx
les environs d°An
wealement son

ora, connue
le nom de “tiftick” ot
commercialement soug celui de mohair,
I'autre aux des environs du
vilayet de Koniah, connue dans le pays
sous le nom de “gingling” et, dans le
ommerce, sous celui de “brun® ou poil
Koniah, 11 v a eu une demande pour

le mohair blane et les fermiers Tures

chivres

cez la ceinture sur la ligne des hanches
et bouclez-la. En fixant le " Dontear " A
la robe, faites glisser la ceinture de la
robe dans les boucles et fermez cellesci
de bas en haut, puis attachez la robe. La

ceinture “ Dontar " se trouve chez tous
les marchands de gros
du vilayet de Koniah se sont procuré

d’Angora, de
maniére & produire des animanx au poil
blane.

Toutefois,
bien que T'élevage ajt éé fait, il arrive
parfois qu'un chevrean soit blew, hrun
ou sans coulenr spéciale

des boues du voisinage

chose assez  curicuse, sr

(Mest en 1849 que les premicres ol
\ngora  furent
Etats-Unis, et on suppose que ¢'étaient
des animaux d'une grande heauté, ear
elles avaient été offertes par le sulta

vres importées  anx

au doctenr Jas. B, Davis, de la Caro
line du Sud.
Toutes ces chévres Gtaient blanches

mais quelques-uns des eheveeanx qu'el

les mirent bas étaient de conlenr mé
la

"
Pendant plusieurs anndes apres 'ar
\ngora
Cachemire et ce n'es

rivée de ces chiwvres on les ap
ela chévres e
qulen 1870, ou vers cette époque, g
les fermiers américains apprirent quell

sorte de chovre ils possédaient, 1ls
couvrirent aussi avee peine que la to
=on e la chévee Angora ne valait pa

$8 la livee comme on le leur avait faii

croire, et que tout le poil d'une ehivie

\ngora n'est pas du mohair.

Sur une chévee Angora, il v a deuy
sorte le poil. le jarre on poil de el
vie commune ef le mohair, Certaines

personnes ont supposé que les plus fin
spécimens de la race Ang
pas de

ra n'avaient

poils communs, mais ¢'est eor-
Quelques Ango
poil rude, mais

Lamement une erreur

as ont trés pen de ce
toutes en ont un pen,  Le jarre semble
Otre le poil de la ehévre commune, of
un fait dig
chevreau d’Angora nait une toi-
son de jarre et non de mohair, ef il “aut
généralement deux mois avant que
fines fibres de mohair soient visibles
i 'oeil nu, car ces poils se fraient leur
chemin parmi le poil commun.

Si le chevreau est de race pure, log
fibres de mohair couvrent toutes les
parties du corps, méme la téte of los
pattes, et le jarre tomhe presque com-

1w de remaque, clest que le

AV
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Modes en Gros et | Marchandises Rares

. Recues pour chaque
Nouveautés + + sl s

Fantaisie ¢ & o | s £ mekinnon & co.. Ltd.

Re¢u aujourd'hui directement des Manufacturiers Américains :

50 Caisses: Chapeaux tout dernier genre, comprenant
quatre mnouvelles Formes de Canotiers pour Dames, en
Blane, Noir, Bleu-Marin, Champagne et Gris. Aussi

Chapeaux de Toile blancs et de couleurs, pour Dames et

=

75 Boites: Nouvelles Fleurs, *“ marchandises trés rares.”

Jeunes Filles,

Voyez-les ou faites venir des Boites Assorties. Charmants

Pavots nouveaux dans toutes les couleurs. Nouveaux

Chiffons en Blane, Noir, Champagne, Réséda, Rouge

Foncé, Bleu-Marin, Brun, Créme, Rose, Lis, Jaune,

Lavande, Pourpre, Vieux Rose, i prix populaires.

=

Nouvelles Plumes Couteau dans toutes les nuances.

Nouvelles Lignes. Marchandises trés choisies.

PROCUREZ-VOUS TOUT CE DONT VOUS AVEZ
BESOIN DANS LES LIGNES CI-DESSUS CHEZ

S. F. McKinnon & Co. Limited

87 rue St. Pierre MONTREAL
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Notre Nouveau Departement de Nou

Manches-Mousseline
Brodée et Point
d’'Irlande.

Col et Manchettes
en Mousseline et Polnt
d'Irlande.

Col et Manchettes — Mousseline Plissée et
‘‘Baby Irish.”

PARIS  LONDRES  NEW-YORK  LEIPZI6 SHANGHAI  EDMONTON
MOSCOU  NLINY NICOLAEIV ~ RHABAROSK BOKHARA

Col et Manchettes—Linon et Motifs Irlandals,
et Bordure Valenciennes.
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veautes Fantaisie est maintenant Prét.

Conformément a notre avis donné dans le numéro de Janvier de
“ Tissus et Nouveautés,” nous avons I'honneur d'informer le com-
merce que nous avons ouvert un département pourvu de la collec-

tion la plus attrayante de

Nouveautés Fantaisie, Dentelles,
Broderies, Garnitures de Robes,

Boutons, Blouses en Dentelle, Robes,

Garnitures en Fourrure, Etc., Etc.

Ces marchandises ont été réunies par les acheteurs faisant
partie du personnel de nos diverses Maisons Europeennes,
qui sont en rapport intime avec les marchés les plus choisis du
monde. Elles comprennent les nouveautés les plus rares et les

plus belles, ainsi que beaucoup de lignes & meilleur marché.

Parmi ces marchandises, beaucoup conviennnent spécialement aux
besoins des Couturi¢res, des Tailleurs pour Dames et des Manu-
facturiers de cette classe.

Les Marchands, en achetant chez nous, peuvent choisir main-
tenant parmi les produits des meilleurs Manufacturiers étrangers,
a des prix qui rendent décidément avantageux leurs achats

faits au pays.

Les Importateurs devraient voir nos échantillons avant de donner

leurs commandes. Nos voyageurs iront vous voir durant ce mois,

Nous reproduisons ci-contre quelques nouveautés pour 1'été.

PRINGE ALBERT REVILLON FRERES, Limitée, 134-136 rue McGill, Montreal.




plétement.  Le jarre persiste le plus
longtemps sur les cuisses, sur le dos et
sous le ventre. Si le chevreau est le
produit d'un  croisement, une bonne
partic du jarre demeure, et c'est une
toison rude, de qualité inférieure qui
est  liveée au commerce, 11 0y a en
qu'un petit nombre de chévres amendes
aux Etats-Unis, de sorte qu'il a fallu
des années pour élever assez de ché-

vres pour augmenter le nombre des An-
goras; aussi la production du mohair
domestique est-elle assez intéressante.

Le poids moyen de la toison de la
chévre Turque est d'environ deux livees
et demie et le prix moyen par livre du
mohair ture i Constantinople est d'en-
viron 30 cents, de sorte qu'on peut
dire’qu'une chévre Turque produit en-
viron 75 cents de mohair par an. les
going i donner aux chivres cofitent plus
cher anx Etats-Unis qu'en Turquie, et
le fermier Américain doit avoir une
chévre dont la tonte donne un plug
grand nombre de livees, méme si la
qualité du mohair n'est pas tout-a-fait
aussi bonne, La tonte de nos troupeaux
est supposée  produire de quarante i}
cinquante mille livees par an, ce qui
gignifiec une moyenne de quatre livres
environ par animal. Si les prix ac-
tuels du mohair se maintenaient long-
temps, le formier américain  devrait
abandonner 1'éley de la chévre.

o% Cleveurs américaing de chévres
d’Angora viennent de débuter ef, si les
manufacturiers  veulent considérer ce
fait et donner la préfévence, quand il
est possible, au produit domestique, la
chévre d’Angora américaine produira
dans quelques années assez de mohair
pour la consommation domestique.

M. 0. Létournean, de MM, A, Me-
Dougall & Co., nous avise que, jusquan
commencement du présent mois, la de-
mande pour le réassortiment a &té des
plus fortes. Ensuite, le mauvais temps
a cansé un ralentissement temporaire
cependant, 'aprés les apparences il n'y
a pas de doute que cette année sera une
des meilleures qu'on ait jamais eues,

Les ventes ont porté jusqu’a présent
sur les étoffes imperméables pour par-
dessus, les worsteds  de  fantaisie en
conleur. 11 cst également i noter que
la demande pour les lainages noirs a

&6 exceptionnellement forte o prin-
femps,
Tes  prix  continuent & &tre d'une

grande fermeté,
Les paiements sont trés satisfaisants,
L I
En fait détoffes i robes on remar-
que que les Homespuns continuent A
jouir d’une trés grande faveur,
» 9 @
M. J. I Bernier, de MM. C. X,
Tranchemontagne et Cie, rapporte une
demande soutenue pour les étoffes en
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worsteds et pour les homespuns gris,
ainsi que pour les serges bleues,

Les  prix  sont  fermes sinon a la
hausse,

Les paiements sont réguliers,

Les voyageurs de la maison C. X. Tran-
chemontagne & Cle sont actuellement sur
ln route avec les derniers écnantillons
pour le commerce d'Automne. Leur as-
sortiment est plus complet qu'il n'a ja-
mais 616 Les prix marqués sont corrects,
In maison ayant placé d'importantes com-
mandes avant la hausse actuelle.

M. Wm, Kearney, représentant MM. C.
X. Tranchemontagne visite actuellement
les Cantons de I'Est avec les échantillons
de lainages pour le commerce d'automne,

M. N. Paulet, de MM. Alphonse Racine
& Cie visitera Québec et ses environs au
commencement de juin, afin d'y prendre
des commandes d'importation pour les
étoffes & robes.

Nous appelons l'attention des mar-
chands-détailleurs sur I'assortiment des
lainages haute ncuveauté de la maison A.
McDougall & Ce,

Leurs célébres serges Yotsman et

Blenheim sont devenues, grice i leur ex-
cellentes qualités, des articles de premid-
re nécessité,

L'INDUSTRIE COTONNIERE AU
CANADA

Lovigine de Dindustrie cotonniére
auw Canada date de 1878, De grandes
lilatures Turent éablies et un capital
considérable fut consacré i les mainte-
nir.  Quand le tarif de 1897 eut été
mis en vigneur, cette industrie recut
une nouvelle impulsion, ot sa prospé-
vité fut vacillante.  Dans I'été de 1905,
il ¥ eut une combinaison de la plupart
des manufacturiers;  Montréal en fut

le On affirme que, grice i cotte
combinaison, Uindustrie est  établie
maintenant sur une hase solide, malg

avoir
l'ex-

les angmentation  wi pourront
Hew sur les droits de douane, it *
tile American.”

Le coton bhrot est importé directe-
ment Etats-Unis pour une valenr
do %5.000,000 & $6.000.000  tous les
ans, mais ce pays a anssi s part dans
les exportations an Canada pro-
duits mannfacturds,

Dans Pannée fiscale 19041905, les
exportations de coton des Etats-1Unis
au Canada ont ¢é les suivantes:

des

Duck, gris ou blane . . . . . $43,000

Grig, non blanchi. 30,000
Tiszus hlancs on hlanchis. 226,000
Tissug imprimés, teints on de

wileur., 102,000

15 of sateens. .' .‘ » 83,000

Fil i tricoter, fil pour bonne-

terie, ete. y» 36,000
Chemises de coton. 138,000
\étements de coton. 341,000
Blouses et Chemisett 28,000
Sacs de coton, 16,000
Bas et chaussottes, 20,000

Le produit des Etats-Unis se ven-

dant au Canada y est aceueilli favora-
blement surtout i cause des modéles
attrayants.  Cela est particuliérement
vrai des cotonnades pour chemises. Les
marchandises canadiennes ont un poil
Cpaig, ce qui leur donne quelque avan-
tage sur les marchandises faites en An-
gleterre.  La Grande-Bretagne perdra
probablement une partie de son com-
meree pour les qualités moins fines;
mais puisque les Etats-Unis ne lui font
pas concurrence pour cet article, il n’y
a pas de raison pour que ses exporta-
tions au Canada  darticles de coton
manufacturés n'angmentent pas.

LE COTON EN CHINE

Les recherches qui ont été faites & pro-
pos de l'introduction de la culture du co-
tonnier en Chine et de I'drigine de I'in-
dustrie cotonnidre ont amené, d'aprds une
éude publiée par le journal Asien V. 1-
1906, les résultats suivants, que la Quin-
zaine Coloniale résume ainsi:

Le coton a fait son apparition en Chine
par deux voies, en premier lieu par des
navires commercants venant des Indes et
s'arrétant dans les ports des provinces de
Kwantung et Fukien, en second lieu par
la voie de terre, par les provinces limi-
tées, Shensi et Shansi. Longtemps avant
que le cotonnier fat cultivé en Chine et
qu'il fat employé industriellement, des
filés et des étoffes de coton arrivaient en
Chine comme tributs offerts par les peu-
ples soumis & la Chine ou par la vole
commerciale. La culture du cotonnier
parait avoir pris pied d’abord dans le
Kwantung, d'on elle serait passée & Fu-
kien. En l'an 1364, un employé fat char-
g6 d'amener le peuple 4 cultiver les tex-
tiles dans les provinces: Chekiang, Kiang
nan, Kiangsi, Hupeh, Hunan et Fukien.

Déja & cette époque le cotonnier était
cultivé dans le district de Wu-in-Ching
dans les environs de Schanghai, Actuel-
lement le cotonnier est cultivé sur une
plus grande échelle que tous les autres
végétaux  économiques; les provinces
Chekiang, Kiangsu sont celles qui produi-
sent le plus, cette dernidre est renommée
pour la valeur et la quantité des produits
qu'elle fournit. Dans les environs de
Schanghal la culture du cotonnier occupe
actuellement une place prépondérante, le
terrain semble lui convenir particulidre-
ment.

Dans le Kiangsu les semailles se font
vers la fin d'avril, aprés que le sol a
subl un travail préliminaire et a été
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Les échantillons «:automne sont maintenant préts

Notre nouvel assortiment pour la Saison d’ Automne est maintenant
entre les mains du Commerce de Marchandises Séches en Gros.

LINOLEUM

Fait en CINQ QUALITES: — A.B.C.D. E.,
... Tant en Marchandises Imprimées qu'Unies......
Il sera avantageux pour chaque acheteur de voir notre
assortiment avant d’ordonner ailleurs. . T

Notre Collection de

PRELARTS pour PLANCHERS

Faits en Trois Qualites.

Est la plus belle et la plus étendue que nous ayons encore offerte ;
on verra qu’eile contient beaucoup de dessins nouveaux et originaux,
Nous prétendons que ces marchandises sont la meilleure valeur sur
le marché, quant & la Qualité, le Fini ¢t le Prix. ¢ ¢ o

LES CGIREES pour TABLES

Cette ligne est la principale ligne de vente reconnue dans cette classe
de marchandises et est connue d’un océan & 'autre pour sa valeur de

bon aloi.
Notre nouveau Livre d'Echantillons contient une variété plus grande

que jamais de nouveaux et beaux patrons,
Lignes.

Les Acheteurs apprécieront les avantages quil y a A tenir nos

+ Nous avons en tout temps un fort stock et pouvons exécuter les
+ commandes avec promptitude,

Souvenez vous que cela vaut de 'argent d'avoir des * Ordres de
Répétition "’ exécutés promptement.

THE DOTINION OIL GLOTH GO. Limre

MONTREAL.

"
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amendé. Le travail de préparation est re-
lativement sommaire, les instruments
employés étant fort primitifs, et on peut
dire que la culture n'est possible que gri-
ce au morcellement du terrain, et que
chaque propriétaire peut travailler inten-
sivement son champ avec sa famille. Les
amendements se font & l'aide de tour-
teaux, d'engrais d'étable, cendres et les
dépots alluviaux des riviéres et fossés,

Aprés la récolte le terrain est généra-
lement planté en céréales ou en légumi-
neuses et les racines de ces nouvellés ré-
coltes sont retournées dans le sol pour
enrichir le terrain,

Le semis se fait généralement & la vo-
Jée; plus rarement les graines sont plan-
tées en ligne. Dos la levée des graines
le terrain est soigneusement sarclé et on
enléve les plantules en trop de fagon &
laisser entre les plants définitifs 15 pou-
ces de distance, On donne aux plantes
les soins nécessités jusqu'au moment de
la floraison qui commence en aoQit et con-
tinue jusqu'en octobre. Dans le coton-
nier chinois, les capsules pendent et sont
ainsi mieux protégées contre la pluie que
dans d'autres variétés dont les capsules
sont dressées. Un été relativement hu-
mide et un automne sec sont les facteurs
principaux d'une bonne récolte. La ré
colte commence fin aolt. Journellement
on expose au soleil les fibres cueillies,
jusqu'a dessication compléte. Le défi-
brage se fait & l'alde de machines trds
rudimentaires, mues & la main.

Le paysan chinols distingue plusieurs
variétés; blanche, brune, pourpre, jaune.
Les sortes dites A graines blanches et &
graines noires sont, au point de vue de
la qualité des fibres et de leur rendement,
assez différentes. Les fibres de la sorte
A graines noires sont dures et se prétent
A la manufacture & I'nide des méthodes
primitives chinoises, Ces *graines don-
nent peu d’huile; le rendement est plus
considérable que celui de la variété dite
A graines blanches. La variété brune est
surtout employée dans la confection de
“ Nankings "; elle donne des fibres moins
bonnes, surtout usagées pour les tissus &
teindre.

Toutes les graines, sauf celles néces-
sitées pour le semis ultérieur, sont ven-
dues aux huileries. L'huile obtenue est
usagée comme huile lampante, et le noir
de fumée obtenu sert dans la préparation
de l'encre de Chine. Les tourteaux sont
employés comme alimentation pour le bé-
tail et pour l'amendement des terres.

Le planteur tisse lui-méme une grande
partie de la récolle; le reste est envoyé
en paniers au marché, on il est acheté
par des marchands.

Le coton chinois est généralement mis
en balles de 160 livres anglaises qui ne
sont pas pressées par une machine, Les
provinces de Biangsu et de Cheyiang sont
les seules qui peuvent exporter du coton;
dans toutes les autres provinces la pro-
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duction est totalement absorbée par 1'in-
dustrie locale.

Les tissus confectionnés en Chine a
l'aide du coton, sont aussi primitfs gue

les métiers, il n'y a guére que deux ou

trois genres, mais on teint différem-
ment; on fabrique aussi un tissu diago-
nal. Dans la construction des métiers,
le bambou prend une large place, la na-
vette est maniée & la main et un tisse-
rand habile peut produire par jour 16
verges d'étoffe, mais on ne peut guére
compter que sur 12 verges.

La largeur des pidces d'étoffes est or-
dinairement de 16 pouces, cette étoffe
vaut de 2 & § cents par pied suivant la
finesse et le genre de tissu.

Les tissus préparés par les paysans
sont ou portés & la ville ou achetés par
des marchands ambulants qui échangent
ces tissus contre d'autres marchandises
ou les regoivent au prix d'argent,

Une partie des tissus est, telle qu'elle
vient du métier, employée directement
dans la confection d’habillements, mais
la plus grande partie est envoyée dans
des teintureries qui, en général, sont mo-
dernisées. Environ les neuf-dixiémes
des tissus de coton sont teints en bleu,
cette matiére colorante étant 1a moins
chére.

Quand l'on désire obtenir des figures
on dessine sur I'étoffe et les dessins sont
recouverts par un mélange de cendres,
farine, colle et alun, de maniére que la
matiére colorante ne puisse se fixer sur
I'étoffe. Les couleurs les plus sagées
sont indigo pour le bleu, noix de galles
et un fruit Hua-Kuo pour le noir, sa-
fran et bois de sapan pour le rouge, cur-
cuma pour le jaune.

Les tissus obtenus par les Chinois se
font remarquer par leur résistance, ils
sont beaucoup plus durables que ceux ob-
tenus & l'aide des machines modernes.
Mais malgré la main-d'oeuvre & bon mar-
ché, les tissus fabriqués & la main re-
viennent plus chers que ceux importés, et
qui ont de I'apprét et un plus bel aspect,
et par suite plus de chance pour l'achat
et la vente.

Les tissus de coton sont surtout usagés
par les classes pauvres, les classes riches
emploient la sole et la tolle. Mais com-
me les habillements de fabrication indi-
géne sont chers, les Chinois des classes
pauvres ne peuvent les payer en une fois,
et ils préférent acheter des tissus étran-
gers, qui bien que moins durables sont
moins dispendieux et par suite plus ra-
pidement payés.

Depuis quelque temps on importe sou-
vent des filés étrangers qui servent de
chaine dans des tissus pour lesquels du
coton indigéne sert de trame; on obtient
ainsi des tissus d'un peu plus bel aspect
que les produits indigénes, qui se con-
servent deux fois plus longtemps que les
cotonnades exotiques et qui au point de
vue de la valeur sont intermédiaires en-

‘re les deux, aussi ce tissu est-l trés re-
cherché par les classes moyennes.

Le marché local des cotonnades est
trés ferme et, contrairement & ce qui
se passait dans les années précédentes,
les prix ne sont pas coupeés.

On attribue cette situation au fait
que les manufacturiers américains et
anglais sont  complitement  absorbés
par leurs propres marchés et qu'ils n’of-
frent pas leurs marchandises au Ca-

nada.
L

Le commerce de gros a appris avee
beaucoup de plaisir que la gréve surve-
nue aux mouling d"Hochelaga avait été
réglée i Pamiable, Si cette gréve qui
n'a duré que quelques jours avait con-
tinué pendant quelques mois, le préju-
dice causé au commerce canadien au-
rait été des plust graves,

LES ARTICLES Dk TABLETTES

Voiei le moment de 'année o la
vente des articles de tablettes a une
grande importance, Les femmes sap-
prétent a confectionner leurs robes
d’été et, s1 le comptoir des articles de
tablettes est annoncé et dirigé intelli-
gemment et d'une maniére convenable,
1l augmentera considérablement les pro-
fits du magasin.

Presque chaque fois qu'une vente est
faite & ce comptoir, elle est suivie de
ventes dans d'autres départements, et
la valeur d’une vente spéciale dans le
département des articles de tablettes se
fait sentir dans tout 1'établissement, dit
“Commercial Bulletin.”

Le comptoir ol ces articles sont ven-
dus demande une surveillance constan-
te et une administration soigneuse. 11
faut tenir I'assortiment aussi complet
que possible.  Si le public sait qu'il
peut se procurer & votre magasin tout
ce qu'il désire dans cette ligne, il en
résultera un effet merveilleux  pour
Pacquisition d'une clientéle  durable.
Si vous laissez votre stock baisser et de-
venir incomplet, votre commerce s'en
resentira; car une femme qui ne peut
pas trouver dans votre magasin ce
qu'elle veut ira ailleurs et peut-itre
donnera toute sa clientéle & un autre
établissement.

(Pest peut-ttre un paquet d’épingles
quelle veut avoir et le hénéfice qua
vous perdez est insignifiant ; cependant
ce qu'il y a de plus important pour 1o
détailleur, c'est de toujours satisfaire
toutes les clientes. Cest ainsi que se
jettent les bases de grandes affaires,
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TOUTES LES MAISONS DE GROS
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Cest une  erreur  davoir un stock
darticles démodés, inutiles ; mais il est
trés mauvais d'étre obligé de ne pou-
voir donner & une cliente ce qu'elle de-
mande au comptoir des articles de ta-
bleties

M. W. A, Cheeshrough, de MM.
Kyle, Cheeshrough & Co., nous dit que
les allaires en co qui concerne le réas-

sortiment, sont assez actives et que le
commerce pour Pautomne s’annonce
comme devant étre satisfaisant.

Les paiements sont réguliers,

...

MM. A, Racine et Cie nous infor-
ment gue des alfaires du printemps
ont Aé pour le moins aussi satisfaisan
tes e s de Tannde dernitre i =

reille épogue,

La demande, en dehors des comman-
des de réassortiment ot des placements
pour lautomne, porte en grande partic
sur les prélarts et autres fournitures
pour maisons,

Les prix sont trés fermes; los paie-
muents sonf

régnliors,
.o
MM. Greenshields, Ltd., rapportent
que les alfaives sont trés satisfaisantes.
La demande pour le réassortiment
st bonne et les ordres pour les mar-
chandises d'automne sont nombreux,
Les prix sont des plus formes

X

$4844488 488880
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L'échéance du 4 mai s'est trés bien
passée,
. . 0w

M. R. E. Brock, directeur-gérant de
ln maison W. R, Brock Co., Ltd., de
Montréal, nous informe qu'en ce qui
coneerne sa maison, le chiffre d’affai-
res pendant le mois davril 1906 a été
superieur i celui de Pannée précédente,
Pendant le mois en question les expé-
ditions ont été particulidrement fortes
dans les lignes suivantes: cotonnades,
Gtoffes & robes, ot gants de tissus dans
les grandes longuctirs,

Lies voyageurs de la maison envoient
en plus des commandes de
nombrenx ordres pour les fla-
nellettes d'automne et pour la honnete-

réassorti-
ment, de

rie d'hiver,

Diaprés les avis recus des marchés
primaires, les prix sont plug  fermes
que jamais,

Les paiements sont réguliors,

LR

MM. Hirshson & o,
que les affaires  pou
bonne apparence,

nous avisent

"automne ont

Laos prix cotés sur los marchés euro-
wens continuent @ &tre extrémement
fermes.

« % u
Nous apprenons que MM, Hodgsen,
Sumner & Co., L.,
agrandir consid

fusing,

sont sur le point
fablement leurs ma-
uperont prochainement

000,““0660‘66‘00406‘06666&“60060&‘00000l#
|

Pour les modes régnantes, les Modéles
€xagérant’les Qourbes du Buste (exclusive-

ment

Parisiens) sont

corrects

Plus de 100 Styles Differents de

CORSETS P.C.

Assurent une Forme
.. a Chaque Buste ..

Corsets de Batiste en modéles variés pour la saison chaude.

éminemment

le local précédemment oceupé par MM
Kerry, Watson & Co. et situé au coin
des rues St-Paul et St-Sulpice,

MM. Short & Co. batisse du Board of
Trade, Montréal, viennent de recevoir un
ussortiment complet d'articles de fantai
sie du Japon comprenant porcelaine de
tout genre, brosses 4 dents, & ongles et
A habits, paniers-télescopes, etc., ete.

MM. Short & Co. envolent des cais

appareillées d'échantillons sur demande.

I semble tout indiqué, du moins
Qapres les rapports que 'on recoit des
marchés anglais, que le prix des tapis
augmentera fortement en 1907,
.

*

M. H. Duverger, gévant de la sue-
cursale de Montréal de MM. Geo. H.
Hees, Son & Co., rapporte une grande
activité dans les affaires; la demande
porte sur les rideaux en dentelle ot en
lapestry, ainsi que sur les éoffes pour
ameublements,

Les prix n'ont pas vamé,

Les paiements sont réguliors,

W

MM. Daly & Morin nous informent
que les affaires sont {rés satisfaisantos :
la demande porte sup les stores ajnsi

PARISIAN CORSET M'F'G. CO, Lumen
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™ FAUX-COLS
R | ETE

Tookr’'s V' ¥V SPARTA

Les Faux-Cols de Tooke a détailler 4 2 pour 25¢, forment une catégorie par eux-mémes

ILS SURPASSENT TOUS LES AUTRES

Pour I’Ajustage, la Main-d'Oeuvre et le travail de Buanderie

TOOKE BROS. Limited
MONTREAL
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que sur les garnitures de poles pour
chassis,

MM. Daly et Morin, manufacturiers de
tissy stores, stores pour chassis
poles, accessoires, ete. ont publié leur ca
talogue pour 1906 et nos lectewrs qui ne
l'auraient pas encore regu peuvent 1'ob
tenir en s'adressant, 32 rue St-Sulpice.

Ce catalogue, magnifiqguement illustré
en couleurs, reproduit un certain nombre
de modéles de dentelles, franges et inser
tions manufacturées également par cette
maison, et il donne un hel apercu de la
beauté des moddles entiérement inédits
sortant de la manufacture de MM. Daly
et Morin. Les poles, garnitures de poles,
accessoires puur rideaux tiennent égale
ment une bonne place dans le catalogue
avec une diversité de modéles trds attra-
vants

Les prix de tous ces articles sont aussi
réduits qu'il est possible de le faire, car
il est bon de savoir qu'en équipant leur
manufacture de Lachine, MM. Daly et
Morin ont acquis la machinerie la plus
perfectionnée et la plus moderne en vue
d’'une grande production & bas prix ¢
ticles et de tissus d'une qualité irrépro
chable.

Leurs marques “ Peerless, ” “Regal " et
“Dominion " de tissus pour stores de
chiissis sont d'ailleurs réputés et bien
connues du commerce

La China and Japan Silk Co. dispose
d'une forte quantité de nattes de Chine
qu'elle offre & des prix t ivantagenx.

Cette compagnie vient également de re-
cevoir de fortes quantités d'articles ja-
ponais de fantaisie

S$E888848888888888088880488800488448808848480
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Daly et Morin sont nouvellement
dans la manufacture qu'ils ont
fait batir & Lachine, Cette fabrique est
la plus moderne du Canada pour la fa-
brication des stores, des toiles opaques,
ete, et Nous en donnerons une d
eription détaillée dans un des prochains
numéros de Tissus et Nouveautcs

MM. Geo. H. Hees, Son & Co, rue Ste
Héléne, Montréal, viennent de mettre en
stock u nassortiment choisi de cretonnes
pour ameublements. Ces marchandises
sont offertes & des prix extrémement
avantageux; des échantillons seront en
voyés sur demande

MM. A. Racine & Cie viennent de met-
tre en stock de trés belles lignes de cre
tonnes de-coulenr s'ad. ant parfaite
ment & la confection de rideaux et pour
les couvertures de meubl C'est dans
iale la meil'eure valeur

> marché

Nouveau magasin

Le splendide et nouveau magasin de
Geo. H. Hees, Son & Co., No rue Bay,
Toronto, sera occupé par cette firme de
bonne heure en juin Elle liquide de
nombrenses lignes de marchandises & des
prix qui devraient attirer les acheteurs.

MM. Geo. H. Hees, Son & Co. ont un
stock immense de rideaux de dentelle et
d'articles pour meubles, qui sont compris
dans leur liste de marchandises a prix
réduits.

v
La bonne publicité et le gros bon sens
sont cousins au premier degré.

B e e i

M.ALE Clément qui a autrefois di-
rigé un important magagin de détail
sur la rue St-Laurent vient de s’instal-
ler rue Lemoine, ot il manufacturera
des chapeaux de feutre pour hommes,
M. Clément fera en outre le commerce
e gros de chapeanx importés,

Chapeaux populaires

Nous attirons particulidrement l'atten
tion de nos lectenrs sur I'annonce de M
Strachan  Hrow, Toronto, fabricants de
chapeaux éléganits pour dames; cette an-
nor est B ln page 47 de ce numéro.
Leurs voyageurs, MM. L. J. Gingras et
Chas. MeKercher sont maintenant en rou-
te avec lours llgnes d'automne et l'opi-
nlon générale ewt que ces marchandises
sont les plus belles qui solent offertes au
Canada. Comme ces messieurs n’ont rien
Epargné pour réunir les marchandises les
plus nouvelles ot du dernier genre qui
constituent leur awwortiment, {ls ont toute
conflance que 1o commerce fera blen de ne
pas donner de commande avant d’avoir
vi cette ligne d'6chantillons. MM. Stra-
chan apportent une attention spéeiale an
commerce de In province de Québec et
tout détallleur qui falt affaires avec cette
maison est tralté avee courtolsie et les
ordres sont exfeutés promptement et avec
soin.

ARLINGTON

T

(TTYIY

Faux-Cols, Manchettes, etc., a I'épreuve de I'eau.

Supérieurs aux articles en toile.
En avez-vous en stock ? 8inon, pourquoi pas ?
Ils sont de la fabrication la plus parfaite.

de styles et de qualités.

EN VENTE DANS TOUTES LES MAISONS DE GROS,

Agent pour I'Est: DUNCAN BELL,
Agent pour I'Ouest: JOHN A. CHANTLER, Toronto, Can.

Montréal.
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V |OULEZ VOUS nous permettre de
vous aider a recueillir tous les
demi - dollars disponibles, entre
les mains des hommes difficiles
de votre Ville ? 8i vous n'avez pas
cette Clientéle, emparez vous en,
en tenant une Marchandise bien annon-
cée, sur laquelle on peut compter.

Il est avantageux pour vous de tenir
des marchandises bien connues, portant
une marque. Vos commis peuvent
effectuer rapidement des Ventes. Pas
de vieux stock & liquider a prix réduits.
Publicité faite par le manufacturier,
marchandises garanties au Consomma-
teur. Les marchands progressifs, pros-
péres développent maintenant leurs
stocks suivant les lignes portant la
marque du manufacturier.

next month.

BRETELLES
—————
Trade D Mark - - .  Q@aranties
President - - . . . Btyle, Confort, Service
Butterfly - - - . . Aussi aisée qu’aucune autre
Cyclo - - - - - - Coussinet & Billes
Bull Terrier - - - - Aussi résistante que la plus Résistante
CRAVATES
—————

Pour faire un succés de cette ligne, vous devez avoir I'eil ouvert, Vous
ne pouvez pas suivre le méme sillon tous les mois. Savez vous que les
magasins des Btats-Unis vendent plus de Oravates aux visiteurs Cana-
diens que peut-étre de tout autre article. Vous pouvez remédier & cela, si
vous tenez l'article correct, étalé artistiquement. En ce moment les
Draps les plus jolis en vue sont:

Carreautés de différents tissages. Crépes Crinkley Jacquard. Crépes Brodés.
Crépes Boule de Neige. Satins Hector. Popelines Jacquard. Flora.
Coupées et fagonnées par des Experts en Four-in-Hands, Reversibles ou Frangaises,
bouts en Pointe ou Piqués, de 2-214-214-214 par 47 49 50 52 pouces,

Dominion Suspender Go. Niagara Neckwear Go., Limited

_--
NIAGARA FALLS.
Offices: MONTREAL, TORONTO, WINNIPEG, VANCOUVER.
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Les Japonais donnent actucllement
beaucoup d'attention @ la fabrication
des rubans: il 0’y a pas de raison pour
quils ne deviennent pas coneur-
rents séricux des manufacturiers fran-
gais. 1ls ont la matiére premicre sous
la main et la main-d’oenvre au Japon
est extrémement hon marché,

Aussi n'est-il pas étonnmant de voir
que la production de la Compagnie de
Nishi-Jin qui  éait  de  $112,000 en
1904 g'est clevée a prés d'un demi-mil-
lion I'année suivante,

des

MM. W. H. Barry & Co. nous disent
que les affaires en rubans sont particu-
licrement  actives,  Toutes les lignes
courantes, ainsi que les rubans taffotas,
nde demande, On a vendu
Jusqu'i présent  les rubans  dans  les
nuances rouge foneé, blen  marin ot
noir, mais au fur et & mesure que la
saison d'0té s'avance on prévoit que les
rubans blancs, créme of bleu pale au-
ront la vogue,

sont ¢n

L

Lo représentant de la China & Japan
Silk Co. nous informe que le marché
des soieries japonais est i la hausse, les
stocks en réserve ayant considérable-
ment diminué depuis quelques mois,

Sur place, la demande porte en gran-
de partie sur les soies japonaises blan-
ches,

MM. W. H. Barry & Co. offrent une li-
gne trés avantageuse de rubans taffetas
dans les Nos 48 et 60, & raison de 14 et
16 cts la verge. Ces rubans sont dans
toutes les nuances & la mode,

MM. 8. F. McKinnon & Co. Ltd, rue St-
Plerre, Montréal, viennent de mettre en
stock un assortiment complet de rubans
haute nouveauté, Ils  envoient des
échantillons sur demande. Les prix qu'ils
cotent sont les plus bas du marché,

PERSONNEL
~M. G. Bruelle, représentant la China
& Japan Silk Co., de Montréal, a Kobe,
Japon, a tout récemment visité Mont-
ré

—M. Raoul Mathieu, représentant MM,
Chaleyer & Orkin, voyage actuellement
dans le Nord avee un assortiment des
dernidres nonveantés,

—M. Geo. Williamson, représentant la
Leigh Mfg. Co., de Bradford, Angleterre,
a visité le commerce de Montréal vers la
fin d'avril,

—M. G. A, Harris, acheteur du départe-
ment des articles de fantaisie de MM,
Brophy, Cains, Ltd,, est de retour & Mont-
réal, aprés avoir passé deux mois sur les
principaux marchés d'Burope.

TISSUS ET NOUVEAUTES

M. James Alexander, président de la
8. F. McKinnon Co,, Ltd., par an com
mencement de juin pour un voyage d'n
chats en Europe

M.J . représentant de MM, De-
benhams inada| Ltd., vient de faire
voyage d'affaires dans le

—M
réal de MM
de faire un voyag

Wm. Alexander, gérant & Mont
8. F. McKinnon & Co., vient
d'affaires & New-York,

—M. F-X. D. de Grandpré, gérant de MM,
Debenhams [Canada] Ltd., vient de faire
un voyage d'affaires & New-York

~—M. James Kyle, de MM. Kyle, Chees-
brough & Co., est de retour & Montréal,
aprés avoir passé plusieurs mois sur les
prineipaux marchés d'Europe

—M. J. H. Palmer, acheteur européen
de MM. Debenhams [Canada] Ltd., est
de retour & Montréal aprés avoir passé

plusieurs mois sur les principaux mar-
chés d'Europe
—M. O. Létournes de MM, A. Me-

Dougall, a tout dernidrement visité Qué-
bee ainsi que les principales villes sur la
ligne Intercoloniale.

~—M. Geo. L

alus, de MM. Green-
shieids Ltd,, a4 pour I'Angleterre au
mois de juin pour sister au Congrés
des Chambres de Commerce qui se réu-
nira & Londres. .

~M. E. 8. Hassberger, de MM, Short &
Co., est de retour & Montréal aprés avoir
fait une tournée d'affaires d'une durée de
six semaines dans I'Ontario,

—M. A. McDougall, de MM, .A MeDou-
gall & Co., partira au commencement de
Juin, pour un voyage d'affaires en Ru-
rope. Avant son départ il visitera les
prineipaux centres de 1'Ontario,

—M. A. O. Morin ést de retour & Mont-
réal depuis le milien du mois courant,
aprés avolr fait en BEurope un voyage
d'achats,

—C'est avee plaisir que nous apprenoas
que I'état de santé de M. Hector Racine
[de la maison A. Racine & Co.] s'est
considérablement amélioré, M. Racine a
té retenu chez lui pendant prés de deux
mois, atteint de la fidvre typhoide,

—M. Stephen Haas, de MM. Geo. H.
Hees, Son & Co., de Toronto, a passé
plusieurs jours & Montréal, au commence-
ment du mois de mali,

—M. C. X. Tranchemontagne et M.J, H.
Bernier, son associé, sont partis de Mont-
réal le 11 courant, & hord du “Virginian"
pour un voyage d'affaires en Burope. M.
Bernier sera de retour vers le 10 juillet
tandis que l'absence de M. Tranchemon-
tagne se prolongera jusqu'd vers le ler
septembre,

~—M. G. Ferrier Torrance, le populaire
représentant de MM. Geo. H. Hees, Son
& Co., a tout dernidrement fait un voyage
de placements sur la rive Nord.

—M. W. R. Brock, chef de la maison
W. R. Brock Co., Ltd., vient de passer
plusieurs jours & Montréal,

—M. J. 0. Gareau, directeur-gérant de
la Bastern Township Mfg. Co., vient de
passer plusieurs semaines anx Btats-
Unis. Au cours de son voyage, M. Ga-
reau a visité les principaux centres ma-
nufacturiers de corsets qul sont New Ha-
ven et Bridgeport, Connecticut,

—M. J. Daly, de la maison_Daly & Mo-
ring vient de faire un voyage d'affaires
& Québec.

—M. Sydney Harris, gérant de la mai-
son Hirshson & Co., vient de faire un
voyage d'affaires A Ottawa et & Québec.

—M
W. H
tournée d

A. Clarke, voyageur de la maison
ry & Co., vient de faire une
affaires dans le Nord.

Kyle, Cheesbrough & Co.

Cette maison offre l'assortiment le plus
grand d'échantillons d'étoffes A robes
qu'elle ait jamais eu et elle est fitre de
quelques valeurs exceptionnelles pour la

salson d’Automne, M. Kyle ainé a
réussi i faire quelques contrats avanta-
geux & létranger et il est facile d'en

voir le résultat. 1'assortiment de tweeds
populaires de cette maison, qui comprend
un grand choix de gris, rencontre la fa-
1 Les cachemires francais
s vénitiens sont offerts en
grande variété a des prix intéressants.
La maison Kyle, Cheesbrough & Co. s'at-
tend & une autre forte saison de tissus
unis et s'y est préparée en conséquence,
Quelques riches étoffes & robes francaises
sont numérotées de 561 & 565 inclusive-
ment et devraient étre vues. Une im-
portance spéciale s'attache & son drap
llama, marque Radium, pour costumes
de dames, largeur 48 pouces, destiné a
étre détaillé & G0c. avec un bon profit,
Cette étoffe populaire est offerte dans
toutes les nuances principales, an nom-
bre de seize, et la maison s'attend & de
fertes affaires. Des patrons échantillons
ont été préparés avec la marque étampée
or, et sl un de ces échantillons n'a pas
6t€ recu, 11 sera envoyé sur demande.
En vue de la tendance & la hausse de
tous les marchés d'étoffes & robes, M.
Kyle a pris des contrats pour les étof-
fes A robes de printemps, de vente cou-
rante.

Révillon Fréres, Limitée

Cette maison, dont le sidge an Canada
est situé & Montréal, rue MeGill, a ajou-
t4 un vaste département de nouveautés
de fantaisie & ses lignes de fourrures
connues partout favorablement.

Ce département sera dirigé suivant les
méthodes entreprenantes de la maison ;
les facilités remarquables d'achat qu'elle
posséde garantissent des assortiments
étendus et des valeurs correctes. Les
stocks sont maintenant complets pour 11
prochaine saison, et la maison peut rece-
voir des ordres d'importation portant sar
certaines lignes de dentelles, broderies,
ete,

L'annonce de la maison Révillon Fra
res, Limitée, paraft d’autre part dans c2
numéro,

YEARS'

yone Ketch and doneript
AN
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LA DERNIERE NOUVEAUTE ¢

JARRETELLE A CEINTURE.
O 67212/1)1(1/ '

[’
JARRETELLE R CEINTURE.

&

La Jarretelle Original, repré-
sentée dans la gravure, est faite

La ceinture et la pidce d'avant
de I'Original étant faites d’un
entiérement de bandes de tissus seul morceau, distribuent égale-
reliées entre elles par des liens.
Ceci évite de coudre les élasti-

ques A la ceinture et supprime

ment la tension autour de la
taille, assurant ’effet droit en
avant sans comprimer ’abdo-
le lourd coussinet placé d'habi- men, comme le font toutes les

tude en avant, . , ., ., , , autres Jarretelles,

0o

N of

{

&

Q‘“

s

&
Des Brevets ont ¢ Demantés.
La plus Légére. La plus fraiche en Eté.  La plus Résistante.
Confort en elle-méme. La plus Facile & Vendre,

Le Dontear

(Non-Déchireur) avec

Le Dontear

(Non-Déchireur) avec
anse en caoutchouc anse en caoutchouce

et Jolies Boucles, . . .

et Jolies Boucles, , . .,

Brevetée

Maintient la Blouse et Soutient la Jupe.

La Jarretelle Original et la Ceinture Dontear pour
maintenir la Blouse et soutenir la Jupe ne sont pas surpassées

"EN VENTE CHEZ TOUS LES MARCHANDS DE GROS

\er EISMAN NOVELTY MFG GO. 7 e s = Toromo. )
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Greenshields Limited

A l'époque ofl cette maison fait son in
ventaire, elle fait des réductions mar
quées dans ses stocks et en face du fort
marché dans toutes les lignes de mar
chandises sdéches, elle peut offrir beau
coup de lignes désirables & des prix at
trayants Beaucoup de marchands pré
tendent gue tout arrive & celui qui at
tend, mais c'est 'homme qui va au mar
ché dans la saison convenable, qui prend
généralement les devants sur les autres
Le commerce pour les articles de mai
son a @té extrémement actif et MM
Greenshields sont bien & méme de sa
tisfaire & tous les besoins de leurs clients,
ce mois-ci

Les étoffes & robes, les soleries el les
tissus lavables offrent toujours de bons
choix remarquables et les ordres de ré
assortiment peuvent étre exécutés ave
I'attention qu'ils méritent Toutes les
lignes de tissus créme sont en trés bonne
demande et cette maison a tous les tis
sus populaires, tels que: homespuns, ser
ges, worsted, taffetas. Le commerce des
soleries est & la hauteur de celui des au
tres lignes et la maison recoit des ordres
en avance pour livraison en automne.

Les lignes d'étoffes & robes pour l'au
tomne sont maintenant en route et les
marchandises de Priestley paraissent
mieux que jamals auparavant. On prédit
de nouveau une saison d'étoffes de laine
unies et l'assortiment de la maison
Greenshields est fait d’aprés cette ten
dance. On peut se procurer les draps vé
nitiens et les broadcloths & tous les prix
populaires et les valeurs sont remarqua
blement bonnes, Les serges
sont largement représentées et compren
nent les articles courants Toutes les
dispositions ont été pr pour faire des
affaires encore plus fortes que I'année
dernidre.

Le département “ E " g'est trouvé légd
rement en arriére par suite de la réfec
tion des parquets, mais les stocks sont
maintenant bien arrangés et les ordres
pour les marchandises du stock ouvert
sont exéeutés promptement

TISSUS ET NOUVEAUTES

4 bonneterie populaire pour le prin
temps, comprend des articles A cou-de
pied en dentelle, en grand assortiment
et l'approvisionnement en couleur tan est
trés complet Le prix $4.50 pour les bas
blancs unis en coton lisle et sofe est un
prix populaire et les bas blancs unis en
coton, lisle et sole font bien. Les mar
chandises fantaisie tan sont un bon ar
ticle A avoir. Les stocks pour enfants
sont au complet, Les valeurs en worsted
d'automne sont égales & ce qu'elles
étalent 11 y a un an et les lignes en ca
chemire anglais sont vendues aux an
clens prix.

Les stocks de gants en lisle, lisle sudde
et sole sont maintenant au complet, tant
pour les gants courts que pour | gants
montant jusqu'au coude. Les nuances po

pulaires sont: noir, blane, eréme, ardoise
et blew-marin Les lignes d'automne
ringwood ™ ont de l'activité, Les gants

de peau de Pewny glacés et sudde sont
bien assortis, les livraisons de sous-véte
ments pour le printemps ont de l'activité
et les ordres de répétition peuvent étre
exéeutés.  La dentelle valenciennes con
tinue d'étre en téte des dentelles et il y
a une demuande pour les dentelles net
Tous les styles de broderies et de patrons
de blouses sont actifs, L’acheteur de la
maison Greenshields est revenu récem
ment d'un voyage aux marchés étrangers
ol il a passé de nombreux contrats avan
tageux

l/'étage supérieur de la maison, consa
€ré & la vente de toutes les lignes de vé.
tements confectionnés, est extrémement
oceupé Il ¥ a une demande phénomé
nale pour toutes les lignes de blouses en
lawn et les commandes sont expédides
wussi rapidement que recues, Deux vova
geurs spéciaux offrent maintenant leurs
lignes d'automne en manteaux, Jupes,
manteaux longs, et

Le département des fournitures de
maisons fait des affaires qui constituent
un record et il est & méme de fournir
tous les articles de cette ligne. Ce mois
cl est Fun des mois de I'année on
maison est le plus occupée et les stocks
ont un assortiment complet. Les ventes

dans les largeurs 34 sont en
augmentation et la maison fournit tous
les articles de cette collection. Les carrés
les rugs font mieux que jamais et les
prévisions de la maison a ce sujet ont 6té
récompensées. Les effets bois pour
les prélarts sont bons A avoir et des prix
ont activé les ventes, La mal
son Greenshields offre des mattings japo
nads aux anciens prix et les moddles sont

stock. Les mats, oreillers et

peuvent ére obtenus dans tous
Les mouss

d’art sont trés bien représentées

bonnes affaires sont faites dans le

provisionnements de différentes lignes
tenues par quelques maisons solent fal
Greenshields peuvent remplir
tous les ordres recus. Les toiles pour ro
blanches dans les effets
sont l'objet d'une grande vente et il est
prudent, de la part des marchands, de
placer leurs ordres avant qu'il ne solt
Les toiles pour essuie-mains,
pour linge de table, ete, font bien et les

demandes

Le Delineator pour le Mois de Juin

Le Delineator du mois de Juin est un
numéro des plus attravants
d'habitude, un certain nombre
des modes nouvelles avee des chroniques
Intéressantes par Helen RBerkeley Loyd

littérature de la plus haute valeur

T'he Rose of Sharon’
rieuse, pour trouver le 46

faire des efforts d'intelligence; on trouve
aussi dans ce numéro de courtes histol
Kathryn Jarboe et Wolf Von

toire du Nouveau

de “The Revival of an Old Assembly”,
Freneau déerit le bal a Astor

N e 1

Les mattings chinois sont

lines et cretonnes

des toiles, Bien que les ap

légers

suffisants pour faire face &

il contient,

La Fontaine et des articles

tevenson y éerit la premidre

2 laquelle les lecteurs devront

la premidre est une his
on et la seconde un
Le roman “The President
est continué. Sous le titre

JIERULESRIB.*

LIMIT OF STRENGTH

BOYS'ano GIRLS HOSE
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CHAPEAUX DAUTOMNE pour DAMES

Achetez Directement au Fabricant.

Chapeaux Garnis Toutes les Nouvelles Idées
Chapeaux & demi Garnis
Chapeaux non Garnis

Toutes les Nouvelles Formes
Toutes les Nouvelles Couleurs
Formes en Feutre, Toutes les Nouvelles Garnitures

Nos voyageurs sont maintenat en route avec des échantillons,
Ne donnez pas d'ordre avant d’avoir vu 'assortiment, car c'est
la ligne la plus compléte qui soit offerte en Chapeaux de Dames.
Nos représentants, dans la Province de Québec, sont: : : ::: ;

M. CHAS. McKERCHER, et M. L. ]. GINGRAS,
Pour 1'Ouest de Québec. Pour 1'Est de Québec.
STRACHAN BROTHERS

130, rue Wellington Ouest, TORONTO.
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é1é commenté
on il a eu

House, New-York,
pa tout le

qui a
pays & V'épogue

llen, en avril.  Gustav Kobbé raconte
d'une maniére ante 'histoire de
Home Sweet il ¥y a une va

Pour les on
chapitre
ol I'on
Alice
vy a

riété de vers excellents
fants, ce numéro contient un
intitulé “Stories and Pass
peut lire des contes de
Brown et, pour les
beaucoup d'articles i sants compre
nant un chapitre intitulé “Dirt and Dan
ger in the Markets”; cet article fait par-
tie de la campagne entreprise par le De-
lineator en faveur de la pureté des ali
ments,

Times"

Les étoffes & robes pour I'automne chez
P.Garneau, Fils & Cie, Québec

La collection d'échantillons d'étoffes &
robes de cette maison, pour la saison d'au
tomne, est des plus intéressantes pour le
détailleur qui dési uttirer 4 ses comp
toirs la clientéle élégante, Dans cette col
lection, nous trouvons les derniére
veautés en fait de dessins et les coloris
les plus en vogue dans les grands centres
de la mode européenne. Un fait a 1
curleux & constater c’est que, malgré la
hausse continuelle dans la valeur de la
laine, les prix de la maison P. Garneau,
Fils & Cie, représentent une aussi bonne
valeur que par le 8é et leurs lignes
peuvent étre détaillées aux prix populai-
res.

Plusieurs lignes en laine (tweed) dans
les gris clairs sont remarquables comme
valeur et trés élégantes comme tissu. Les
draps Vénitiens seront en grande deman
de pour costumes. L'échelle des coloris
dans ces lignes (il y a plusieurs prix)
est beaucoup plus
et bleus, les nuances

riée; & part les noirs
prune et

violette

Cecl et un fac-simile
de Penveloppe.

Toutes les grandeurs en stock.
Vendues 5c. par papier.

57y 30 jours,

ETABLIS EN 1855,

Articles de Nouveautés,
Marchandises de Fantaisie.
Articles de tablettes et
Bimbeloterie.

Wm. Bartleet & Sons

EvABLIS EN 1750

Abbey Mills
Redditch.

Higuilles a Coudre
T < PR M

*“Marque Archer.”

Prix pour les marchands, $1 20 par mille.

€Wm. Croft (€ Sons,

Seuls distributeurs au Canada.
Toronto - 126, 128, 130, 132 Rue Queen Est.

Articles de fumeurs,
Articles de pharmacies.
et Articles de Péche,

TISSUS ET NOUVEAUTES

sont trés populaires L.es rouges sont
aussi trés appréciés et cette couleur pro
met  d'étre  bien populaire aux Etats

Unis & l'automne.
Debenhams [Canada] Limited, Montreal

Les grands stocks ouverts de cette mai-

son en fait de rubans de toute descrip
tion sont mis a profit par le commerce
de tout 8. Cette maison a des va
lenrs spécinles et des tissus désirables

qui seront envoyés sur demande. On peut
se procurer dans toutes les nuances dé
sirables ses valeurs spéciales de (aff
as de conleur, D.C. 11, largenr 40 et D C
largeur 60, Son tissu mousseline
VI, largeur 60 se fait en toutes les
wces.  En fait de conleurs, MM. De
benhams (Canada) Limited disent que
les leaders sont les diverses nuances
suivies de

framboise rose, prés par
les nuances rouge, bleu-marin et hélio
trope. Les gris, principalement les tons

argent sont peut-étre les plus forts sur
la liste et les nuances électrique et hy-
drangée sont produites, 1 rubans de ve
lours noir ainsi que ceux de couleur, sont
forts pour les garnitures de chapeaux
On peut se procurer les effets Dresde, si
rarves sur le marché,

Il n'y a pas de crime plus odieux que
de déguiser la vérité; les hommes ne
peuvent étre des étres sociables que s'ils
ont confiance en leurs semblables, Quand
la parcle n'est employée que pour dé-
naturer la vérité, chaque homme n'a
qu'a se séparer des autres, habiter son
propre repére et guetter sa proie, —
(ldler.)

Un choix magnifique,
genre fait au Canada. Egal 4 tout lrllrle ‘
importé et 4 des prix meilleurs.

Voiles de Ire Communion,

PETITES NOTES

La soie artificielle, regardée an micros

cope, ressemble & une fibre longue, d'un
aspect vitré, avec des contractions longi
tudinales, sans structure définie, Clest

surtout & ce fait qu'elle doit son lustre.

. " »
Le coton sec est moins résistant que le
coton monillé |
- - -
une force de ré-
sistance qui ne dépasse pas la moitié de
la soie naturelle. Une différence
entre les deux fils de soie est
alors que la sole naturelle
n'est qu'un pen plus faible quand elle est
humide, la artificielle est beaucoup
plus faible dans la méme condition,
* o
donnent la graduation
aux cocons: Premiére classe,
qualité; seconde classe, qualiié
troisiéme classe, mauvalse qua-
classe, qualité la plus mau,
vers sont

La sole artificielle a
celle de
importante
la suivante

sole

Les Japonais
suivante
meilleure
moyenne;
lité; quatriéme
vaise
morts, cocons & parois minces.)

(cocons tachés, on les
* * *

Sur le continent, 'écheveau de soie de
400 aur francaises, a 476 métres oun 520
verges; 1-} deniers font 1 once avoir-
du-poids. Le nombre de deniers qu'un tel
échevenu pese forme le calibre du fil de
soie.

% Articles Brodeés ®

De Toutes Sortes,

Le premier du

Rideaux _de_Portes,

DPardessus d'Orillers,

Doglla. efc.
Leitrage, une JSpécialité.

Les Echantillons d' Automue sont maintenant préts,
L’examen du commerce de gros est sollicité,

Montreal Embroidery Mig. €o.

253, RUE NOTRE-DAME Ouest.

MONTREAL.
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De Fortes Affaires en Rubans

Ont été faites jusqu'ici cette saison et
tout indique une demande continue.
Pour faire des affaires vous devez
avoir les lignes et les couleurs qui
Jouissent de la faveur populaire.
Nous tenons le plus grand stock de
Rubans au Canada, ct nous pouvons

exécuter toutes les commandes sans
délai,

Nos VALEURs,
LLEs MEILLEURES

The D. McCALL CO. LIMITED

TORONTO.
Quebec. Winni peg. Ottawa.
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En 1905, la Grande-Bretagne a exporté
aux Etats-Unis 1,704,000 verges de laina

Be et 34,001,000 verges de worsteds, tan

dis que le Canada a recu 7,6
de lainages et 11,611,600 verges de wor

hO0 verges

steds. L’augmentation des exportations
de worsteds aux BEtats-Unis a 6té de 9,
000,000 de ve

8, malgré un tarif de 50

& 100 pour cent
. .

Une nouvelle industrie, qui promet de
prendre de l'importance, est 'emploi du
liége dans la fabrication de tissus de
toute sorte, pour les imperméabiliser. Un
tratement chimique et mécanique permet
trait d'incorporer, d'une maniére défini
tive, de minces feuilles de tissu de lidge
A la soie, au satin, an coton, & la toile
au jute, an feutre, an cuir, an papier de
tenture, ete., d'une épaisseur que leonque
Quant an prix, V'article ne pent pas étre
produit en ce moment & aussi bon mar
ché que le matériel imperméable le moins
cher; mais les inventeurs prétendent que
les affaires futures détermineront le
cofit de fabrication

Le “corkette ™ est plus léger que tout
tissu caoutchouté, et bea 1eoup de tissus
imperméabiiisés an moyen de caoutchont
peuvent 1'dtre au moyen da lidge 1
“eorkette” n'a ancune odeur, est solide
tout en ayant une texture souple,

- - -

Un bon acheteur n'est pas néecessaire

ment celui qui met en magasin un fort

TISSUS ET NOUVEAUTES

stock de marchandises hors de salson,
pour la seule raison qu'il a pu se les pro
curer & une grande réduction de prix
L'intérét rapporté par Vargent de son
patron pourrait s'élever & un somme plus
forte que la réduction de prix, avant que

les marchandises ne soient vendues, sans

parler de l'espace que ces marchandises
oceupent
* % -
D'aprés des rapports recus de I’Améri
que da Nord on aurait enfin inventé une

machine capable de recueillir automati-
quement les graines de cotonniers dans
de bonnes conditions. L'inventeur M.
Lowry a fait faire diverses expériences
sous le contrdéle de M. R. H. Allen de
Memphis et cela avec suceds. Cest un
véhicale armé de 8 bras en aluminium
que T'on peat faire mouvoir dans toutes
les directions. Les opérateurs, un hom-
me ou un jeune homme par paires de
bras dirigent ces derniers vers les fruits
mars. On peut &
récolter plus de 500 livres de coton par
homme en un jour; & la main on ne pour
rait recueillir que 65 livres. La qualité
de coton ainsi obtenu serait méme su-
périeure & celle collectée A la main. On
estime que si une telle machine pouvalit
étre employée généralement, il pourrait

¥y avolr une économie de 75,000,000 de

iide de cette machine

dollars dans le cofit de la récolte d1 co
ton américain; et si la machine peut étre
encore améliorée les services qu'elle ren

dra sont tels que l'industrie eotonnidre
sera totalement révolutionnée, elle pour-
ra se développer grandement, car ce qui
actuellement retarde son développement,
c'est la main-d'oenvre

..

Le mot * Sudde "
ne peut s'entendre, strictement parle

, appligué aux gants,

ment, que de gants faits de peau de che
vreau ou d'agneau dont a enlevé le glacé
extérieur,

Depuis quelques années, on a fait des
gants en tissus, plus particulidrement en
tissu dénommé “lisle”, trés serré et ayant
un fini particulier dont l'apparence rap-
pelle, quand on le regarde & distance,
celle de la peau de Sudde; de 1A le terme
“sudde lisle

. "

Le fil de coton est d'une nature
telle qu'on ne peut le tisser sans lui
faire subir an préalable un apprét desti
né & compenser certaines d*fectuosités.
Dans I'antiquité, 1es |
l'encollage du fil de coton; la matidre
employée & cet effet était composée prin-
cipalement de farine de riz.

. "o

andous pratiguaient

Le mot “travail” est celui qui domine
tous les autres. Prospérité, suceds, hon
near, réputation, satisfaction, bouheur,
tout cela dérive du travail. Des résultats
temporaires peuvent étre obtenus par
I'adoption de certains plans, mais il faut
une application constante, persistante
pour arriver & des résultats durables.

Figures trés belles, en Cire

et Hccessoires de Mdagasins de toutes sortes.,

A. S. RICHARDSON

MONTREAL

40, Carré Victoria 40

Teéléph : Main 4334

TORONTO

62, rue Hayter, 62

Téléphone!: Main 3687

valeur de $20.00 A $35.00. -

VY VY VY VY N Y WY WY W

OUS AVONS REQU une forte consi-
N gnation de porcelaine Japonaise, com-
prenant : Tasses, Soucoupes, Assiettes,
Théiéres, Services & Thé et & Fruits. Nous
nous ferons un plaisir d’envoyer en approbation
des caisses assorties de ces articles, d'une

NOS

Lainages,

Sou

SHORT & COMPANY
219, Edifice du Board of Trade, MONTREAL

'mmmw\mwmnmmmmﬁ

Fils.

LIGNES

SPECIALES

Bonneterie,

Vétements,

The Andrew H. McDowell Co., (inc.)
40-42, rue St-Antoine, MONTREAL.

Viettez en Stock des
Articles aVente Rapide

Vous ne porterez pas de
vieux stock, i vous tenez
nos marchandises, . , . .

Nous sommes agents pour les meil-
leurs fabricants Britanniqu
garantie de qualité, . . ... ...

Les ordres par la malle regoi-
vent une prompte attention,
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Faux-Cols,
Manchettes,
Sie.

EN CELLULOID

VIOTOR

Devant 114" Arridre, 14",

ARTicLes pE HauTe CLassk.

Tous les derniers genres de

FAUX-COLS, MANCHETTES, ETC,
““CAOUTCHOUC” (FINI TRES
BRILLANT ET MAT)
“ENTRE-DOUBLES"”
(IMITATION DE TOILE)
ET " IMPERMEABLES. "

The Miller Bros. Co,

Limited.
30-38 Rue Dowd, MONTREAL,

On trouve nos échantillons dans toutes les principales
Maisons de Nouveautés en Gros,

n
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Les Gants @ QQ

de Peau de

PEWNY

TEEmm=== Sont les Gants =

dont chaque paire est accompagnee
d’une garantie.

228

Vous ne courez aucun
risque en les vendant

248

NOUS SOMMES LES SEULS AGENTS

Greenshields Limited,

MONTREAL

VITICTTIIITUIIIIIIIIIIIYYY
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J

_Hamilton Cotton Co.,

HAMILTON

MARQUE “STAR"

Rideaux en Chenille, Portidres et Tapis de Table,
Tapis de Table de Fantaisie et Unis, dans les
grandeurs suivantes :

44, 64, 84, 104, 124
Rideaux et Portidres dans les largeurs suivantes :
32" 34" 36" 40" 44, 48, 66, 72,

et daus toute longueur désirée.

MARQUE ‘“‘IMPERIAL"

Une qualité de Rideaux Unis et Pesants, ayant
une apparence trés riche,

Nouvelles Teintes et Nouveaux Dessing pour le
Commerce du Printemps,

AGENT POUR LA VENTE ; se—

W. B. STEWART

Il Front St., East, TORONTO, Ont.
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Les exportations de sole d'Burope aux dant la dernidére

Etats-Unis ont considérablement diminués git surtout de boas et
on voit
pélerin

Pannée dernidre. La cause principale de cains; cependant,
n constan-  jaq

cette diminution est l'expans

te de la production 'de la sole en Amért grand nombre cependant. 8i la situation  bril

ttes et  des

salson d'hiver. 11 s'a- cettes qui en multiplient 1'éclat et gui

de collets améri- g'obtient au moyen d'un disque recouvert
ilement des  d'un mélange d'huile et de poussidre de
. en moins  diamant tournant & grande vitesse. Le
nt a en tout 64 facettes, la rose cou-

que. économique, actuellement génée, s'amé- rounée en a 24 et la rose d’Anvers en a

En 1800, I'Allemagne a expédi

environ §10,710,000 de soieries aux BEtats-  pourrait subir une augmentation pumlm'

Unis et le Japon pour §1,19
1904-1905, les exjx
IAllemagne aux Etats-Unis ont été de
$4.998,000 et celles du Japon, de
000, Les exportations totales de soieries terdam

rtations de soleries de

Depuis le XVe
sont les

du Japon ont triplé en dix ans; d

sont Glevées A §2
et le mouvement ascendant continue,
. e moulins, mais le

$2,000,000,

L'emploi des fourrures, dans la Co. guére supérieur

Wi En la saison prochaine,

.

principaux centres du

Amsterdam  compte 7,000 eile
chiffre

pour liorait, la consommation des fourrures 12 ou 6,

Iy a actuellement & Anvers 4,000 la-
pidaires faisant le polissage non compris

. les cliveurs, bruteurs et sertisseurs. Les

salaires sont élevés, ainsi un bon lapi-
Anvers et Ams daive gagne de 75 & 100 fr. {$15 A $20)
maine et les apprentis, dés la se-

par

e $7. commerce des ill:lvlllilllls .\..\nn-rs. on  conde année, 30 & 40 fr. [$6 & $8] par
470,000 quelles étalent en 1865, elles se compte 4,000 moulins de polisss
410,000 en 1904-1905, total des exportations a atteint, en 14

ot le

semaine.

La statistique commerciale est diffi-
» & établir par suite de la fraude, la
donane estime gque | importation de Lon-
dres & Anvers, provenance de I'Afrique

‘affaires n'est
aille le gros

lonie dn Cap, est faible par suite de la  diamant et sa spécialité est la rose & 6 du Sud, a atteint 77 millions [$16,400,

doncenr du climat et est limité exclusive et 12 faces, dite

ment aux dames. La mode, qui regoit Amsterdam a,

quelque impulsion des dames venant lité des pierres mind
A'Europe—Ilesquelles ne veulent pas aban-  pierre d'un earat,
donner leurs vétements de fourrures et terdam arvivent & faive

les portent lorsque la température est brillants.
plus fraiche—est suivie également dans

“Rose
an contraire, la spéeia-
rales; ainsi, d'une
lapidaires d'Ams- Paris

d'Anvers”.

La taille du diamant comporte 3 opé-

I'Afrigue du Sud rations: 1o le clivage consistant & enle-

000, ]
Les diamants du Brésil, en minorits
d'allleurs, sont importés A Anvers par
600 roses ou 500 By résumé, Vindustrie du diamant pa-
rait des plus prospéres & Anvers qui en
garde jalousement le monopole par son
recrutement spécial des apprentis.

Ainsi, notamment dans les villes de ver & coups de ciséan des lamelles sur

I'intérienr située
pendant I'hiver, la température descend consistant, aprés
souvent au-de
les fourrures se

On a remarq

' que le nombre de dames  dis

mant ;

portant des fourrures a augmenté pen- nir les pierres en leur

us de zéro, il arrive que & lui donner la forme
volent de plus en plus.  désire, par frottement

30 le poliss:

sur les hauteurs et ofl, des eristaux du diamant; 20 le brutage LR A

clivé la pierre, Aucune des nouvelles méthodes em-

approchée que Ton  ployées pour faire les affaires et les at

contre un autre  tirer, ne sert & grand'chose, si vous n'a-
consistant & fi-  vez pas ce que le public désire acheter

donnant les fa- et an moment oi il veut l'acheter,

REGISTERED

Manufacturiers en
gros de:

LITS en CUIVRE ot on FER,
SOMMIERS & “‘I'éprouve de la
Vermine,” Matelas, Oreiller
de Plume, Couvre-pleds.

i e, LI 555

MONTREAL, WINNIPEG.

OUATE EN PAQUETS

(hrnnm- exempte de fils et d'autres maticres
étrangeres inertes,

OUATE DE COTON:
“NORTH STAR,” “CRESCENT,” “PEARL.”

. La qualité, pour cette saison, est eno meilleure que jamais,
C'est Ia meilloure pour le prix. Fabriquée avee du bon eoton ur
de déchets, mmnn oz la Ouate en paquets “North Star,

rescent et Pearl

ROBERT HENDERSON & CO.,
MONTREAL.
JAMES STANBURY & CO.,, - - TORONTO
Agents de Vente.

L'ENTREPOT DES LAINAGES

DU CANADA
Assortiment d’Automne.

Notre Assortiment en
Lainages et Fournitures pour Tailleurs
ist complet sous tous les rapports.

Nous avons encore en mains un grand stock
de marchandises d’été que nous vendons a
prix réduits avant l'inventaire. Les mar-
chands auront un grand avantage A venir
acheter ce mois-ci.

SERGES YOTSMAN ET BLENHEIM
Les meilleures lignes sur le marché,
Voyez nos Echantillons.

A. MCDOUGALL & CO.,
196 rue McGill, Montréal.

SUCCURSALES :

QUEBEC . - Coin des rues du Pont et St-Joseph,
TORONTO - - . . <« . . MeKinnon Bullding,
TRURO,N.E. - - - - . . - 37Queen Street,

ST. JOHN, N. B, = =« =« = =« Pugsley Bullding,
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116 Moore Garpet Gompany, Lt(.

SHERBROOKE, Quk.

MANUFACTURIERS DE

Beaux Rugs et Tapis Wilton ot Bruxelles

POUR LE COMMERCE CANADIEN =====ccoe
Wiltons Roya! Bruxelles Windsor Rulgs ‘3’.“%2" §irt!ar
od | p x 12 pleds
Wiltons Cachemire Bruxelles Balmoral Mattes Togo Lavables pour
Wiltons Burmah Bains, 18x36, 27 x84, 36 x 36, 36 x 63

AVIS POUR L’AUTOMNE

Nos nouveaux dessins et nos nouvelles couleurs ponr la saison d'Automne
sont maintenant préts pour 'examen et notre variété de patrons en tapis Bruxelles
et Wilton est heaucoup plus grande et plus complite que jamais auparavant.

Nous avons produit beaucoup d’effets de couleur nouveaux dans nos patrons
anciens et qui nous sont propres, et nous offrons une quantité de nouveaux tis
sages en Bruxelles et Wiltons & des prix populaires qui intéresseront tous les
marchands de tapis.

Ne manquez pas d'examiner nos différentes lignes et laissez nous vous fajre
des prix avant de placer vos ordres pour I'Automne.

Tous les patrons sont absolument personnels & I'acheteur.

Remerciant le Commerce du généreux patronage qu’il nous a accordé¢ dans
le passé, nous demeurons, ‘

Vos dévouds,

THE MOORE CARPET COMPANY, Ltd.

BUREAU DE TORONTO: 43 rue Soott . BUREAU DE WINNIPEG: 23 Bloc Hammond,
BUREAU DE ST-JEAN, N.-B.: 53 rue Dock USINES ET BUREAU PRINCIPAL : Sherbrooke, Qué-

PO
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La vitrine forme un supplément illus-
tré du magasin. C'est 14 que sont repré-
sentés les meilleurs articles que le ma-
gasin a A offrir, disposés dans le meil-
leur ordre possible. Tout le monde aime
regarder le supplément s'il est bon.

LI I

L'homme qui suit une route quelcon-
que n'arrive jamais & rien. Celui qui ne
vise & rien de particulier manque son
but. Aucun vent favorable ne conduira
votre barque & bon port. Vous devez re-
connaitre sur une carte la route & suivre
avant de lever l'ancre ou de mettre & la
volle.

C'est le navire dont les soutes & char-
bon sont pleines, dont les machines ont
6té essayées, dont le capitaine est aver-
ti, qui a reconnu sa route d'avance, qul
arrive le premier au port. C'est une con-
versation d'une minute aprés une heure
de réflexion, un effort d'une once aprés
une préparation qui a demandé une force
d'une tonne, qui lance un projet d'af-
faires dans le port du succdés. Avant de

faire un pas, regardez en avant. Avant
de faire feu, visez. Avant d'agir, établis-

sez un plan—"System"”,
- - -

Un officier de police vint dernidrement
dans un magasin de chaussures de Lln
coln street & Boston pour e

TISSUS ET NOUVEAUTES

que sa derniére paire, également en kan-
guroo, remontait & trois ans, qu'elle avait
subi avec succds trois ressemelages et
qu'd la rigueur elle pourrait encore en
subir un quatridme, mais qu'il préférait
cependant en avoir de neuves.

Le cordonnier, flatté des éloges de 1'of-
ficier de police sur la bonne qualité de ses
articles, dit & 'un de ses amis que s'il
recevait souvent des éloges semblables sur
la longévité de ses chaussures, il serait

obligé de fermer boutique.
L

L'honorable corporation des maftres
tailleurs parisiens vient d'imaginer de
supprimer l'insupportable corvée des me-
sures nécessaires pour la confection des
vétements.

Désormais, au lien de mensurer le
client sur toutes les coutures, on le pho-
tographiera en avant d'un filet métrique:
I'image étant repérée sur les mailles per-
mettra de déterminer fort exactement les
diverses mensurations jusque dans les
moindres contours,

Voila un service anthropométrique au-
quel on se soumettra plus bénévolement
qu'a celul de M. Bertillon.

* o

La fabrication des chaussures cousu-
trépointe a pris & Lynn une grande ex-
tension en ces dernidres années,

Actuell trente fabriques font ce

une paire de chaussures avec tiges en
peau de kanguroo; il dit au cordonnier

h es, elles pr un

total journalier d'environ 40,000 paires.

genre de dui

The Gnina & Japan Sitk Go, Ltd.

TORONTO, 60 Yonge St., MONTREAL, 200 St-Jacques
et YOKOHAMA, Japon

IMPORTATEURS ET MARCHANDS EN GROS DE

Soigs """ Pesanteurs, Lageurs ot Couleurs

Arrivage continuels de Nouveautés en
Marchandises Japonaises de hl\hhh.

7 mois wm' 8 mols Hiver 14 fr
Wm——————VENEZ NOUS VOIR, 80 francs. ~ Et¢ 48 fr
Journal mensusl - lo 1%

*Le COQ

Le plus complet des Journanx de Mode:
MEMBRE DU JURY — HORS CONCOURS
38* Année

Texte illustré— Gravures colories: et
Patrons coupés dans tous les numeros
Parait en 7 éditions, hebdomadaires
et bimensuelles de 413

LesSilhouettes Parisiennes

Edition de grand luxe

Il ¥y a quelques années on ne faisait
que peu de ces chaussures & Lynn et
cette ville, le plus important centre de
la chaussure des Etats-Unis, était consi-

dérée comme un centre de cousu Me-
Kay.
V. K. et A, H, Jones fut la premidre

maison de Lynn & fabriquer le cousu-tré-
pointe et elle commenga cette fabrica-
tion en 1879, Actuellement la produe-
tion du cousu-trépointe a pris une telle
extension, que les fabricants ne trouvent
des ouvriers qu'avec de grandes difficul-
tés.

On considére maintenant en Amérique
la chaussure cousu-trépointe comme étant
meilleure que la Me Kay, elle se vend
un prix plus élevé et elle rapporte des
salaires plus importants aux ouvriers,

* % %

La ddésinfection par les fumdies.—M. A.
Trillat vient de donner dans les Annales
de VInstitut Pasteur le développement
des résultats qu'il a présentés, au dé ut
de 1905, & I'Académie des sciences de Pa-
ris et & la Société chimique, sur la pré-
sence de l'aldéhyde formique dans les pro-
duits gazeux de la combustion et sur les
applications qui en découlent, principale-
ment en ce qui concerne les essals de
désinfection par les fumées du sucre,
De ces essals, il tire la conclusion que
les résultats sont moins favorables qu'a-
vec I'aldéhyde formique, mais il n'en res-

M-M%E

UET AR |
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LA METHODE DE PUBLICITE

PARIS - FIGL

1 patron nl«-nnu

JOURNAL DE MODES

FIGURINE

figarines oulurlé-u
les numéro

=== PAR ENSEIGNES =—

w'est pas unc expérience qui n'ait pas 64€ mise A I'essal.
Toutes les maisons d'affaires prospires emplofent des
enseignes, Nous ne pouvons pas vous indiquer de prix
d'enseignes, car il y en a des milliers de différents gen-
Tes; mais nous pouvons vous envoyer notre catalogue
dans lequel s¢ trouvent des gravures de plusicurs
douzaines de genres différents.

11 est gratuit pour les marchands qu| le delﬂlnd(‘nt
par lettre sur papier commereial,

THE MARTEL, STEWART CO Limited

MONTREAL, Canada

(S

PARAIT LEs 1% 7 15, 28 w1 41 . mu AN

Le JOURNAL DES MODISTES

Paralt le 1+ de chaque mois
Edition frangaise ou ¢trangére en six langues, 48 fr. par an.
———

LE JOURNAL DES LINGERES

Parait le 1* de chaque mols. — Un an.
Avee une gravure coloride de 5 chapeanz ., . lo lr

et d' dla
&1 cetion M A ALBERT, 6, rue Pavart, PARIS, 2 Arr

y
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NOS BRETELLES

Sont Estampillées
et Etiquetées

Trade Mark

Ce qui est une Garantie
de la MEILLEURE Valeur.

Si nos représentants ne vont pas vous
voir, demandez-nous des lots échantil-
lonnés.  Satisfaction garantie. Notre
Stock de Boutons est complet dans toutes
les lignes,

HE

Berlin Suspender & Button Co.

BERLIN, ONT.

NE MANQUEZ PAS DE VOIR
DES ECHANTILLONS DE . . .

Gants, Mitaines, Toques, Ceintures, Nuages et
Jorseys Tricotés

"MARQUE BEAVER™

R e

Avant de placer votre ordre pour
livraison d’ Automne,

PAS DE MEILLEURE VALEUR sur le MARCHE

Notre agent de vente pour Québec, M. Gilpin,
ira vous voir sous peu.

Notre nouvelle ligne d¢ NUAGES est trés at-
trayante et d'une excellente valeur,

The Stratford Knitting Co., Ltd.,
STRATFORD, Ontario.

Pour

I’Automne 1906.

NOTRE REPRESENTANT, M. A. L. GILPIN, 232 RUE McGILL,
MONTREAL, EST MAINTENANT EN ROUTE AVEC UN ASSOR.

TIMENT COMPLET DE LIGNES SUPERIEURES DE SOUS-VETE-
MENTS A COTES POUR DAMES, POUR ENFANTS ET POUR
HOMMES. VOYEZ NOS ECHANTILLONS AVANT D'ACHETER

AILLEURS.

FABRIQUES PAR

Jhe Waitson Manufacturing Co..

Paris, Ont.

Limited,
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te pas moins acquis que le procédé qui
consiste & produire des fumées antisepti-
ques par la combustion du sucre ou de la
mélasse peut stériliser des germes conta
gieux. Et les fumigations réitérées de
sucre brdlé pourraient étre employées
dans beaucoup de cas, de méme que dans
le domaine agricole la combustion de la
paille humide, ou des fagots A dé

peut étre utilisée pour assainir 8
caux. Toutes ces fumées doivent étre
considérées comme de véritables agents

gazeux de désinfection. Ce mémoire ex-
trémement intéressant est suivi d'une
étude historique sur 'utilisation des feux
et fumées comme moyen de défense con-
tre la peste, que l'on lira également avec
Socicté d'Encouragement,

un vif intérét
.o

Rochester posséde un voyageur qui a
battu tous les records de ventes aux dé-
taillants en chaussures, il se” nomme
Henry MacGoughran,, de la maison D,
Armstrong & Co. Ses ventes ont dépas-
86 en 1905 la somme de $230,000,

M. MacGoughran est entré récemment,

La Maison a pour prin
cipe de me mettre en

TISSUS ET NOUVEAUTES

4 la mort d'un oncle, en possession d'un
héritage de $500,000. 11 n'en continuera
pas moins, affrme-t-il, & vendre des chaus-
sures, car son métier lui plait par-dessus
tout.

VETEMENTS DE BOIS

Peut-étre qu'avant longtemps, en en-
trant dans un magasin de nouveautés,
nous pourrons dire & un commis: Fai-
tes-moi voir ce que vous avez en fait de
vitements de bois, dit le * Technical
World Magazine.”

Lo commis pourra répondre:
dur ou hois tendre?

Nous aurons alors & spécifier que
nous désirons un costume en bon pin,
sans aubier médiocre,

Des
tég par les contre-
cardage dans quelques filatures de lai-
ne.  La substance ressemble & un draj
raide et épais ot est aussi durable en
apparence que le cuir,

Il n'est pas improbable que, dans

AUTOMNE 1906

re sont déja por-

tres des salles de

rilets de ce

Pavenir, des vétements & hon marché,
cofitant environ 50 cents et d’une lon-
gue durée garantie, soient fabriqués en
spin ou en pin, - Depuis longtemps on
fait des chemises, des
faux-cols de ln plus fine qualité avee la
fibre du chanvre; et 'emploi du bois
dans la fabrication de tissus plus pe-

serviettos, des

sants résulte d'un proeédé aussi gsimple.
Le bois est d'abord éerasé en une pulpe
molle of cotte dans des
trous pereés duns une plaque en fer,
La pulpe sort de 1i en longues cordes,
un diamitre d'environ un demi-pou-
ce, Ces cordes, qu'on peut alors briser
facilement, sont puis tordues
sorre, jusqu'h ce qu'elles  deviennent
aussi fines que du fil,  Une partie de
cos fils ost employée pour former la
chaine, 'autre pour la traine; on ob-
tient aingi un dreap solide tissé an moy-
en de fibr

pulpe  passe

de hois,

Le style d'annonce qul aturel est
le style correct. Viser A I'effet ne cons-
titue ni le ben style al le bon sens.

Une race doit étre
maitresse des Ins-

vente, méme aux prix
les plus réduite, que des
marchandises de premier
choix et de trés bonne

Adressez-vous 4 note Maison pour fous vos achals

quil re-
golvent ses épar-
&Knes.

L'UNION FaiT 1A FORCE

qualité

ol vous aurez déoouvert lo chemin du Sucois.

Mor PLESSIS
Ayons un ardent amour
pour los véritables intéréts
de la Patrie.

LAFONTAINE

Affirmons nos droits

CHAPLEAU
N'allons pas négliger nos
avantages,’

Cela vous paiera d'examiner nos marchandises so

Nouveauté, de la Variété, de la Qualité et des Prix, avant

nouveautés pour I’automne 1906,

Draperies Anglaises et Ecossaises
Tissus a Pardessus Unis et de Fantaisie.

VOYEZ NOS

Fournitures en tous genres pour Tailleurs.

DEMANDEZ A VOIR NOS

Vecunas, Cheviots et Serges Noirs

Tweeds et Meltons ponr Costumes de Dames

Etoffes 4 Robes

Tweeds et Draps pour Manteaux de Dames.

Notre Spécialité,

de donner vos commandes,
e —

ATTENDEZ NOS VOYAGEURS OU, A LEUR DEFAUT, ECRIVEZ-NOUS :

C. X. TRANCHEMONTAGNE & Cie

315 Rue St-Paul, MONTREAL,

us le rapport de la

Nos voyageurs sont actuellement en route avec les plus hautes

PAPINEAV
Wz In prétérence
roduits canadions”

CARTIER
** Travaillons pour le main-
tow do now institutions.”

MERCIER
*' Bmployons notre énergi
A devolopper nos ressorts
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L’Unique

DECAUVILLE

LIVRAISON IMMEDIATE

ke

Garantie pour 365 jours

PNBUS
MICHELIN

DOUBLE PHAETON
Capote Américaine Ordinaire.

Entrées Laterales.

“ Rien ne sert de courir, il faut arriver & point.”
Avec une Decauville on arrive toujours au but,

Nous pouvons fournir sur les chassis
Decauville tous les Modéles de Car-
rosserie qui nous sont demandés

Sur demande nous envoyons le catalogue franco, ainsi que tous
renseignements désirés,

The Canadian Motor Car Company

Bureaux: 25 rue St-Gabriel. Salle d’Exhibition: Avciense Manutact o Devies

MONTREAL.
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LA SERICICULTURE EN FRANCE

Un des derniers numéros du
offeiel” a publlé le tableau de I'enquéte
géricicole pour 1805

D'aprés les chiffres ainsi présentés par
le ministére de I'Agriculture, le nombre
des sériciculteurs a encore décru 1'an der
nier [123,761] comparativement & 1904
[125,214], mals s'est maintenu néanmoins
sensiblement au-dessus dn plus bas chif
fre relevé an cours des cing derniéres
années [120,266 en 1903); depuis 1801,
d'ailleurs, le nombre de nos sériciculteurs
a fortement diminué, puisquil accusait
A 1'époque 132,694 artisans.

Cependant, et ainsi gu'on pourra s'en
rendre compte par les tableaux eci-des-
les quantités de graines incubées
sont plus fortes que I'an dernier, de 5,
836 onces, et la production en cocons
frais accuse par suite une augmentation
de 405,454 livres.

Par ailleurs, le rendement moyen en
cocous frais de l'once de graines des di-
verses races a légérement diminué: 12
onces sur 1904,

Quantités et races de graines mises en
incubation, en onces de 25 grammes:

“ Journal

80US,

1905 1004
Races (rlmll . 179 138 175.017
u Japon (lmn directe) ... 479 160
- on. de reprod. frang ..... 6.318 5770
Autres pru\ en. éLrangeres 339 2%
Tolaux. .....covnvine 159 279 158,443

Production totale en cocons frais obte-
nus des graines [en kilogrammes]:

TISSUS ET NOUVEAUTES

Rendement moyen en cocons frais
d'une once [25 grammes] de graines,
compté en kilogrammes:

1905 1904
Races frangais s 426765 42682

- Ju[mnm |-arL dlmle) 20321 3690

— de rep )i, BA OB 43 218
Autres nrm tnnnulolrnn 08) 33,908 4 165

Moyenne 42.515 42.658

Quant aux prix de vente de l'once de
graines, il a varié considérablement se-
lon les départements, voire du simple au
double. C'est ainsi, en effet, que, alors
que dans I'Aveyron on I'a payée jusqu'a
$2.26 pour les races francaises [race in-
digéne provenant de graines de races
francaises], elle n'a atteint pour cette
sorte que $1.07 dans les Pyrénées-Orien-
tales, évoluant d'ailleurs entre 6, 7, 8, 9,
et 10.10 dans les autres centres.

Les prix de l'once des races du Japon
provenant de graines directement impor
tées ont varié entre $0.85 au plus bas
dans le Var, et $2.00 au plus haut dans
I'Hérault, avec les cours intermédiaires
de $1.00 jusqu'a $1.90 ailleurs.

Le plus haut prix accordé pour les ra-
ces japonaises provenant de graines de
race japonaise de reproduction francaise,
soit $2.10 ,a été accordé A la fols dans
I'Isére et la Drome; le plus bas a é6té
$1.00, dans le Tarn-et-Garonne et les
Hautes-Alpes.

Les races d'autres provenances étran-
géres ont valu jusqu'd $2.40 dans le Gers,
pour n'étre payées que $0.80 dans les
Hautes-Alpes, avec allleurs les cours in-
termédiaires de $1.01, $1.30, $1.65, $1.79,
$1.87, $1.90, $1.95 et $2.00.

Les prix du kilogramme de cocons frais
vendus pour le filage ont atteint au plus
haut $0.93, dans les Basses-Alpes et en
races diverses de provenance étrangére;
dans le méme département les races Ja-

le cours des cocons frais de races du Ja
pon égale au moins et souvent dépasse
le prix accordé & nos races frangaises—
pour lesquelles le plus bas cours a été
$0.43

Pour le grainage, le prix du kilogram-
me de cocons frais le plus haut a été
$1.10, payé & la fois par les Hautes-Alpes
pour des races japonaises provenant de
graines de race japonaise, et par les Py-
rénées-Orientales pour des races “d'aun
tres provenances étrangéres’.

Le plus bas prix est représenté par
$0.49 payé dans les Basses-Alpes et pour
les races francalses; le cours maximum
¢sur cette derniére sorte & 6té $0.70; tan-
dis qu'il est de $1.00 pour les Japon di
rectement importées [minimum $0.62) ;
de $1.10 pour les races japonaises issues
( alnes de race japonaise |minimum
$0463) et également $1.10, comme dit
plug haut, en autres races étrangéres,
avec minimum de $0.78.

Pour terminer, nous donnerons la clas-

sification, d'aprés leur importance de
production, des départements francais

possédant le plus grand nombre de séri-
eiculteurs:

Dépts.

Drome v & e W B
G . . . . s e
Ardéche

Vaucluse

Var

Isére . .

Bouches-du-R.

Basses-Alpes

Hérault

Lozére

Corse

En 1905

Les autres centres se livrant & la séri
cieulture sont ensuite bien moins impor-
tants. Citons ,recensés cette année com-
me ayant possédé aun-dessus de cing cents

= pon d'importation directe ont valu $0.80, séricicultenrs: les Hautes-Alpes 0588,
10 1901 alors que les races francalses y ont coté I'Ain 537; puis plus en arridre, les Py
Races francaises 7.000 681 7474 $0.43, rénées-Orientales 379, les Alpes-Maritimes
— Japon. umv dir.) 14 045 Cependant, dans 'ensemble des autres 316, le Tarn 246, le Tarn-et-Garonne 150,
de ne ﬁé ,';; 5 départements, le prix de nos races fran- Tous les autres départements s'occu-
Autres prov. éfrangéres - S gaises a 6té supérieur & ceux des “races pant encore de séricultnre comptent
Totaux 8.000.308 782548 d'autres provenances étrangéres”. Mals moins de cent artisa
s )
L} 1
Allied Mfg Co, (The) . . . . . . . 89 Featherbone Novelry Co. (The) . . . 25 Morrice Sons & Co, D. . . .. ... 13
rling! ‘0., (T e vaa s W Y
Astingios Oa, (The) Garneau Fils & Cle,, P. . . . . ... 21 Munn &Co. . o« oo oo v vn vy M
Baldwin & l’u‘l;hlll’l‘ﬂ }]{ &l e’ r:: Greenshields Ltd . . 1,11, 51, 60  Paché & Flamand . . . . ... ... bt
Barry & Co alter " ’ 29 Paquet, J. Arth, . . . . . . . . 7
Berlin Suspender & Button Co., tht-) 55 :'\m"'ﬂ" Cotton Co,, (The) . . . .. fl Parisian Corset Mfg Co. (The) . . . 40
Brock Co, W. R. (The) . .. ... 2 Harris&Co .. .. cee e B8 o0 "y
He = Penman Mfg Co. (The) . . ... .. 19
Brophy Cains Itd. . . . .. . . . 23 ees Son & Co., Geo. ” R
Canadian Motor Car Co., (The) . . . 57 JIdeal Bedding Co, (The) . . . ... 52 Racine &Cle, A. . . ....... b
China & Japan Silk Co. (The) . . . B4 , . ) Revillon Bros. Ltd . . . . . . . . 84, 35
Chipman Holton Knitting Co., (The) 46 11& Cheesbrough & Co. . . ... . 9 Richardson, A. 8. .. ....... 50
Croft & Sons, Wm. ., . . ...... 48 :‘:!':;ﬂll (‘;’l" I).,‘tThP) TEEET b :9 Schofield Woollen Co.,, (The) . . . . 31
Doty & Wonl « « o o0 50009 ¥ ‘M:~nz:,‘m;l A.;”(“ZWA" R R b :(2) Bhort #Co. . . .+ .. .00 .. BO
Debenham's (Canad) Md TEELE i MI'K“IY::H’I & 1(,10 8 F S ',;3 Strachan Bros. . . e s 47
Dominion Oil Cloth Co., (The) . . . 37 WSS O 3 LR o Stratford Knitting Co, lThp) vose BB
Dominion Suspender Co., (The) 43 SUMHMAMR & U0y S« 1 5 v 55 B9
Dostinles Watdine Oo. (The) . . . gs Martsl Stowart 0o, (The) , . . . o 5§ TowkeBres .. .. cee M
ominion Wadding Co, (The) . . . B2 o poe . . . Com Tranchemontagne & Cle., C. X. . . . 56
Bisman Mfg Co, (The) . . . . . . 45 Montreal Embroldery Co, (The) . . 48 Turnbull Co, C, (The). . . . ... 69
BET.MgCo ........... 9 MooreCarpet Co, (The) ... ... B3 Watson Mfg Co, (The) . . . ..., 5§
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(. TURNBULL (0., of GALT, Limited.
Galt, Canada.

Nos Voyageurs sont maintenant en route #vec nos Nou
veaux Kchantillons de

Sous-Vétements s, S'ajustant Paefaitement

POUR
Dames, Enfants et Bébés.

Ces Sous-Vetements sont de la plus haute qualite, et leurs Des
sins et Garnitures sont de la derniere Nouveant Test exactement
I sorte de Sous-Vatements qui se vend & vuc

Sous-Vétements
Pure Laine,

Fagonnés sans coutures, Carantis Irrétrécissables,
Pour Hommes et Femmes.

Cette Marque est devenue grande favorite, Klle est souple et
chande, de me du velours, ne cause pas d'irritation et ne
perd jaima 0 inze Indienne, pesantenrs moyenne
ot forte, Soie aine, Worsted, Laigne d'Agneau et Morinos.
Chaque urticle est estampille et garanti

(‘es vétements seront en demande, parce que nous les annoncons
largement duns les journaux quotidiens ot hebdomadaires. VOUS
feriez bien de vous on procurer un hon stock.

(. TURNBULL Co., of GALT, Limited.
Galt, Canada.

[ L Y TSN ISV 73

-‘QADE MARK

T S
REGISTERED

Marchandises Canadiennes
pour le Peuple Canadien

The Ouo Way o
0
26 mank &

P50

HARRIS & COMPANY, LimiTen.

ROCKWOOD. ONT

ETOFFES A COSTUMES pour I'AUTOMNE

NOUVELLES NUANCES,
NOUVEAUX DESSINS,
ANCIENNE QUALITE

Agents de vente
MONYPENNY BROS. & CO
TORONTO. MONTREAL.

(Ruche d'Abeilles)

Fabriquée par—<g~

J. & J. BALDWIN

& PARTNERS, Limited,
HALIFAX, Angl.

Les plus anciennement établis et les plus grands Filateurs dans

TOUS LES GENRES DE LAINE A TRICOTER

CONNUS DANS TOUT LE MONDE CIVILISE

Laine Fine d'Ecosse

Laine Fine Mérinos Andalousie
Laine Tordue Laine Souple A Tricoter Laine de Cocons et d'Eider
Laine Fine Petticoat Laines A Gilets, Laines Soyeuses Ivorine
Laine Mérinos Souple A Gilets Toison
Laine Fine de Berlin Lady Betty ] de
Laine Fine Balmoral Shetland Laine & Raccommoder
'ront.:: de Inunmurqno ‘' Bee Hive"; aussi laine fine d’Ecosse A Lettre AGENT :

e b
!p‘cl&l!nont adaptées
durent plus lon

EN GROS SEULEMENT.

ur le tricot & la main et A4 la machine,
Nous prétendons n": les donnlnl:t un nolllﬁnr rendement et
P8 que n'importe quelle autre marque.
Nouvelles qualités: Laines Cocon, lvor?no et Eider * Bceqnlv-."
DEMANDEZ DES ECHANTILLONS.

DUNCAN BELL,

MONTREAL et TORONTO.

Laine a Tricoter
BEE HEHIVE




60 TISSUS ET NOUVEAUTES

INVENTAIRE

Comme nous faisons notre inventaire le

d1 MAI

nous avons de nombreuses lignes i liquider avant cette date,

pour faire de la place pour les

NOUVELLES MARCHANDISES d' AUTOMNE

arrivant en Juin. Nous pouvons vous
oriffr des valeurs spéciales dans tous nos
Départements ; vous ne pouvez manquer
cette occasion. Nous vous invitons 4 voir
personnellement notre stock, ou a voir
les échantillons de nos voyageurs. Nous

pouvons faire que votre visite a4 notre
magasin en vaille la peine.

GREENSHIELDS LIMITED

MONTREAL

Greenshields Western Limited, Winnipeg, Man.
Greenshields & Co., Limited, Vancouver, C. A,




