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de BORDEN.

En recommandant

cette marque, vous

ferez plaisir à vos

clients.

BORDEN'S CONDENSED
"LES LEADERS POUR LA QUALITE".

BUREAUX DE VENTE

WILLIAM He'
MONTREAL, TORONTO ET

C'est le meilleur

Lait Codensé que.

la Science puisse.

produire.

MILK CO.
MAISON FONDÉE EN 1857.

DUNN

VANCOUVER.
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LE PRIX COURANT

Plus Gran Gitaneté, Pour moins £Argn.

VOILA de forts arguments pour la vente de cette marque de fèves, cueillies
à la main, de culture domestique, cuites au four et préparées scientifique-
ment- au Naturel ou à la Sauce Chili ; cuites parfaitement sans que leur
forme soit détruite, elles conservent leur saveur riche et uniforme. Les

Sauces et Epices sont choisies avec un soin extrême quant à la saveur et à la
pureté.

LEs FEVEs OUITES-Au FouR MARQUE "SIMOE"
BOÎTE 3'à POUR FAMILLE,

ont une vente de plus en plus forte ; cela prouve que les consommateurs se
rendent compte de plus en plus que les Fèves Cuites au Four non seulement
cotent moins cher que les pommes de terre, mais ont une plus grande valeur
nutritive, maintenant le corps en bonne santé tout le long de l'année.
Elles sont fournies en boites pour Famille de l's, 2 's, 3's et en boites Hautes,
de 3's grandeurs pour tous les besoins.
Fournissez à vos clients cette ligne excellente, sinon votre concurrent le fera.

DOMINION CANNERS LIMITED
Hamilton, • • Canada.

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ "LE PRIX COURANT"



LE PRIX COURANT

ENCYCLOPÉDIE

de
La

Journ6e.

((((Cde Phrases utiles pour la ventel
à l'usage des Annonosurs.

Le seul o6vrage complet auquel puissent
sé référer parfaitement et en toute saison,
pour la rédaction de leurs annonces. les inar-
chauds, les manufacturiers et les annonceurs
dans toute ligne d'affaires.

page& Livres i
Homme Pour. lei

greit

AnnnoeDu. Dét~
de.o. Livre

à Toute Qui fournissent ai
M4aàapa ftila At. flika5I

nonces, dans toute lignc spéiale d'affaires. Repro-
ductions d'annoncsa-disposées de manière attrayante,
arguments pour la vente, langage à employer dan s le
magasin -Ies-meilleiirsiiýaquels de PublicitéqUain
jamais été écrits sur -uin

La Publicité Financière,
L.a Publicité du Marchand

de * Nouveautés1
La Publicité du Bijoutier,
La Publicité de 1' ±lpicier,
L.a Publicité du Quincail-

lier,
La Publicité du Marchand

de Chaussures,
La Publicité du Machaud

de Tabac,
La Publicité du Marchand -Q a d v u
. de Merceries,

La Publicité du Marchand Krr
de Charbon,- oreu

La Publicité du Marchand laorun
d'Articles de Ménage, "

La Publicité dos Boulangers
et Confiseurs.

L CORRTION,

Veuillez m'envoyer votre
&Offre de 30 Jouirs pour BRAINSe
*et vos Livres de Commerce pour

les Âhinonceadu-Pétail, ainsi que- le
prospectus. de vot~re 13 ncyclopédie.

Ville.........................

Èrovince............... ......

Genre d'affaires ...... ..................... ......

I

CINQ DOLLARS
PAR au.

I.

Trous les Commerees

Troutes les Industries,

Toutes les lgnes d'affares,

Traits dans ohaque gdMâon.

voulez-
a ennonoe,

me marehandlse,

oomposer un prOspeotas,

faire. remeortlr un. annonse.

evoyer deu Wetres.o.'ulalres,

établir une list d'sdre.ses,
former un plan d'ordres par o.rrespondene,
savoir ennoiement oe qu'il tout aflfoner
quand ou oomment Pnnonoer et
faire progresser vos afaires

Servez-vou8 de~

BRAINS,
La seule publlon hebdomadal

la manière de rUdlmer me annonces.

Agents demandeà.. Kow.

le ommerce
iAnnonces

uz marchands des arguments pra.
us Pour la rédaction de- leurs an-

30 JOURS
ET PAS PLUS
Comhlnasn la Id us
Importante qui eh Iu-
mole été ImprIm.



LE PRIX COURANT'

PRIX COURANTS.
Dans la liste qui suit, sont comprises uniquement les marques spéciales de marchandises dont les maisons, indiquées en caractère

noirs, ont Pageiece ou la représentation directe au Canada, ou que ces maisons manufcuetelsmms e rxidqé emn
lapu les derniers renseignements fourlais par les agents, représentants ou manufacturiers eux-mêmes,

WALTER BAKER & CO., LTD. Ibm. ou a doz, paquets 3 Ibs., 2oc chaque.
La lb.

Chocolat, Prime No LA CIE. C.-H. CATELLI, LIMITEE
i, bte t2 Ibm., pains Montréal, (Canada)
de li lb. et i IL .. 0.33 Pâtes Alimentaires marque Hirondelle.

Chocolat à la Vanille, Vermicelle, Macaroni. Spaghetti,
bte >de 6 lbs.o . 04 Coquilles. Petites Pâtes assor-
dera' 6 wet Ib...... ties, Graines de melon. Ani-de 6Ibs .... . ... 26 maux, Etoiles, Alphabets. AI.

Breakfast Cocoa, bte phabets Middle, caisses de 25
de 1/5. J, J, i et s paquets de i IL.. ....... o.o6i
lbs. .... ....... 0.39 caisses de 25 Ibs., en' vrac . . . . o.o6

Chocolat sucré, cin- Nouillettes aux oeufs, caisses de
.qùième bte 6 lbs., 50 aquets i lb1........0.07
pain *s de i/S lb. . .. 0.20 Nouillettes aux oeuifs. caisses de

Chocolat sucré,* Ca- lu lbs., en vrac .. ..- ... o. o6i
racas bte de 6 lbs.o. 32 Lasagnes, caisses de zo Ibm., en

Regstered Falcon Cocia (Soda vrac Il..... t... les.. ..n o.o6i.
Iaechuoufroid), btea Pâtes "Marz ue~"gn

de i lb. .... .... o.34 res précédents, en paquets seu-
Caracas Tablets, zoo, paquets la bte lement......... .. oi

5 noués ensemble.......3.00 L. CHAPUT, FILS & CIE.
Chocolat sucré, Auto, b0.e b .o.32

'. Ces prix mont F.O.B. Montréal. Mnra
_______ Thé Noir Ceylan"O Llb

Faanea pr4iil i d o-e là 'o. No 5. 1ID 30 ls. par%
R~ed. XXX.-.....pqts de 6 Ibm. 3. lu No 5. f lb. 30 Ibs. par cite......1c
- 'XX...pqts de 3 Ibo. i.6o No lo. i lb. 30 ibm. par cse......6c

:' ýpent.....pqts de 6 Ibs. 2.g<r No lo. i lb. 30 lbs. par csle.....27C
'escent .. . pqts de 3 fibs. 1.50 W~o 15. 1 lb. 30 Ibs. par cse.....32C

-Sprb......pqts de 6 Ibm. 2.7o 'Jo 15.1 IjL 3o Ibm. par cse.....33c
iS prb......pqts de 3 lbe. 1.40 go 30 y lb. 30 Ibs. par cse..... 40C
Buckwheat....pqts de 3 Ibm. i. 6o No i~o. 4 lb. 10 Ibm. par cse......1C
lBuckwheat....pqts de 6, Ibm. 3. ro Thé Vert Ceylan "Ol La lb.
'3riddle-Cake . .pqts de 6 Ibm. .1. io No ý.--r lb. 30 Ibs. par cse........0c

h Caisses contenant i doz. paquets de 6 No s. i lb. 30 Ibm. par cse......ar

CHURCH & DWIGHT.
Soda Cow Brand

Caisse, 60 paquets de 1
lb., $30Ô.

Caisse, 120 paquets de i
lb., $3-m0

Caisse, 30 PQts. 1 lb. et
AKINOSO A 60 pqts J Ilb., $3.0o.

Caisse de paquets d5c. contenant 96
paquets, $3.o0.
CIE. CANADIENNE DES PRO-

DUITS AGRICOLES
MIontrial

Lait Laurentia, 48 can. 8 ol... 4.00
Lpi; Laurentia, 48 can. ,16 Oz. 6.00
Crème Laurentia, 48 c= ~8 o0.. .. 6.0o

WILLIAM CLARK
Montréâl

Conserves ~ kLa dos.
Viandes assorties........2.00
Compressedl Corned Beef.. .. is 2.oo
Compressed Corned Beef.. 2 8 3.35
Lunch Ham.........e 3.35
Lunch Ham.........3 3.00
Ready Lunch Beef.. ' s $.oo 21 3.00

-Ge." il!~ae. .. '18 2.50 35 4.35
English Brown. .. f 19 a
Bonelesa Pigs Feet. is 1.90 28 3.15
Sliced Smoked Beef .je i. o as .9.o
Roast Beef .. .. .... 1 2.00 21 3.35
Ready Lutich Loaves, Veau

jambon, Bloeuf, assortis.. . i 1. S
Dito .. i1.... 3-.60
Boeuf Boil........s 2.00
Boeuf Bouilli........28 3.35
Boeuf Bouilli........68 13.00

'Le« commerçant qui fait de la ré&lâme dans une

revue commerciale opére un bon placement d'argent.
La somme qu'il y engage ne peut manquer de lui

rentrer, centuplée -

71 Plaintes d'une Ménagère
Oh !ces odeurs de graisse dans la cuisine

W- ~Que ce compte de gaz est donc élevé!
s... Quelle quantité de vaisselle sale à laver?"

544 ~ Tout va mal dars le four ! I
Ciel!1 ce rôti ne scra pas bien cuit!'

-~ ~ -- 'Le dînt r n'est pas exactement ce qu'il devrait être

Maintenant, elle est heureuse
1 'épicier lui a présenté un syFtème qui remédie réellement à tous les ennuis de là cite-

sine, et qui a mis toutes choses au point.. C'est le

voua Intérsse, t'ast.« pasT Sac à Cuisson Ermaline
Demandez-le à votre marchand Pli gros, ou &crvez directement à

-EDWARD LLOYD Llmited. Edffice de la Danque des Canton de lEst
(SUSMA14UFAoTRiJmIgs.1

~MONRÉAL'~TIpoiMI 89

~ ECIVAT AU ANONCERSCITE "L PRIX COURANT"



6 LE PRIX COURANT

SA VEZ-VOUS OU ACHETER CE DONT VOUS AVEZ BESOIN?
Il ne me passe guère de semaine suns que plusieurs abonnés ne nous demandent où ils peuvent se

procurer quelque article dont ils ont besoin et qu'ils ne savent où acheter.

cýomme nons 'avons mainteh fois répété, «tLe Prix Courant"Y est entièrement à la disposition
de mes abonnés pour tous les services qu'il peut leur rendre.

Rien ne nous est plus agréable que de leur faciliter les affaires, aussi nous empressons-nous de ré-
pondre gratuitement à toute demande de ce genre.

Nos abonnés nui auraient besoin d'un renseignement à ce sujet u'o'it qu'à Détacher le Cou-.
pon ci-dessous. le remplir et nous l'envoyer.

LE PRIX COUIRANT, 80, ]RUE ST-D.ENIS

LE PIRIX COURANT,

80, ]RUE ST-DESNIS,
MONTEL.

VEUII.lLEZ ME DIRE OU JE PUIS ACHET

ADRESSE

Pork and Beans, sî
Pork and Beans, si
l'ork and Ileans, sa

boites plates.. .
Pork and Beans, b

sauce tomates

Pork and Beans,
Pork and Beans,
Pork and Beans,I

plates .. ....
Pork and. Beans.

tes, Plain...
Pork and Beans,
Park and Beans,
Pork and Beans,
Ox Tdgue
Ox Tongue
Ox"Tongue ..

Jellied Veal

Pottel Mn'.
Ham, Tongue, B<

Tonmme, Ham and Veal .. .. i3u 1.20
I S $1.25, 2S. 1.95, 3s 3.00, 49 4-00, 55 5.00

Pâtés de Foie .. .... ..... is 0.0

WM. H. DUNN
Montréal

Pâtés de Foie.......is 1.35 Edward's Soupa
Soupes La dis. (Potages Granulés, Préparés en Irlande)

Chicken..........pqts 1.10 Variétés: Brun - Aux Tomates -
Chicken..........qts 3 o Blanc.
Muigatawnay, Oxtail, Kidney To- 0 Paquets, Sc. Cartons i doz, par

mato, Vegetable, Mock Turtle, car .ton .. .... ... 0.45
Consommé, Pois......pqts l 00 Paquets, Sc. Boites 3 doz.* chaque

Dito...........qts 2 *00 (assorties), par doz. .. ...... 0.45
- Paquets, Sc, par doz. de bandes 22Luce tomates ls 0.50 Mince Meat La doz. de 5 chaque. ......... 22iuce tomates ls 0.50 (Tins fermées hermétiquement.) (ou en boîtes de 40 bndeiuce tomates IS, $l.2ý; 2S, 1.95; 3s, 3.00; 4s, 4-00; 55, 5. $7.5O par boite.)... . .33 1.00 Plum-Pudding Canistres î5c. Boites 3 doz., gran-boites hautes Anli.. s~deur, 4 oz., par doz. ........ -1.45

31.25 Anli.. si.GCanistres 25c. Boites 2 doz., gran-
P!u m-Pudding deur, 8 oz.. par doz. .. ...... 2.35

Agas .2S 2.00 The EDWARDSBURG STARCH Ca.,
Boeuf fumé en tran- Ltd., Montréal.

cbes '"Inglass"...........is 1.50 Sirops de Table.L'oeuf fumé en tranches "in- Marque "Crown".
glass".....- .i......is 2.10o Quarts (7o0 livres) .. .... lb. o.0o31

Plain i. .. o .50 Boeuf ,fumé en tranches "'in- i quarts Ç350 livres) .. ...... L . .31Plain 2à .. a .o glass...........18 3.35 ' quarts (i75 livres).. ... lb. 0 .031Plain, boites JM. DOUGLAS & co Seaux de 381 lb.....le seau 1.75
3s 1.00 MontrélI Seaux de g5 lbs.....le seau 1.25boites hau. Blu ae Canistres 2 lbs., 2 doz. à la Caisse 2.40

B3u à1lave Canistres 5 Ibs., i doz. à la Caisse 2.75sauce Chili" l5 o.5o La lb. Canistres io lbs., i doz. à la caisse 2.6ssauce Chili*. 2S 0.90 "Bleuol," boites Canistres 2o lbs., J doz. à la caisse 2.6osauce Chili. 33 1.oo 1o lbs., 50 pqts Marque "Lily Wbite".
lis .50de 4 carrés. isc Canistres 2 lbs., 2 dSz. à la caisse,2.65

2S 1.00Canistres 5 lbs% i doz. à la caisse 3.0021SU. 0 a"Sapphire," Canistres ro lbs.,- i doz. à la Csf 2.90
S2 3.00Sl btes de 4ls Canistres 2o lbs., * doz. à Ilce28

10 i e 1I. Marque "Beaver" (Goût d'Erable)
00.121. Canistres a Ibs., 2 doz. à la caisse 3.50L b "Union," boites Canistres 5 lb.., i doz. à la cai*sst 4.00>ef and Veal de 14 Ibo., pqts Canistres ro Ibm., i dôt. à la caisse 3,95is 0.so Is 1.oo0 de èet 1 M.îoi s

Service des Abonnés

DATE-

ER

"ÉVI

.1911



6 LE PRIX COURANT

LA POPULARITÉ DES

*G.CIG ARE-S- STONEWALL
(be dgt"lant à 5 Cent-),

est si grande que les profits (lue retire-'le détaillant
des ventes considérables. de ées cigares le rémnunè-
rent largement du soin qu'il prend pour vendre ces

Cigares Bien Connus.

Empois'de buanderie La lb.
No i Blanc ou'Bleu, cartons 3 Ibs. o.061
No i Blanc ou Bleu, cartons 4 lbs. o.o61
No i Blanc, barils.-...... ... o.o61
Canada Laundry (cse de 4o lbs) o.osl
Silyer Gloss, btes à coulisses,6 iba. 0.071
Silver Glose, Canistres de 6 iba. 0.071
Kegs Silver Gloss gros cristaux o.o61
Edwardsburg's Silver Glosa, pa-

quets chromos de 1 lb. .. .. .. .. 7
Benson's Satine, cartons de i lb. o.o7i
Canada White Glosa, qpts de i lb. o:o6
,Benson', Enamel par caisse de

4o lbs.. .. .. :» 3.00
Benson's Enamel par casse de

20 Ibo........... .. 5

Cellulod
Boites contenant 45 cartons, par

caisse . .3.6o

Emois de cuisin.
(Boites de 2o Ibo., ic en plus par livre).
W. T. Benson's & Co., Celebrated pre

pared Coru
Boites de 4o lbs.........

Ganada Pure Corn Starch.
Boîtes de 4o lbs...... .... 0

N. K. FAIRBANK COMPANY,

../Montréal

Prix du Saindoux
9,jj~,~Coniposd, M ar q ue

BOAR'S HEAD. F.
0. B. Montréal.

Seax o bos, Ibo.....o.o91
Seax-éibos,2o Ibs......93 1.98

Chaudiires, 20 Ib......83-..«t.88
Ca s 0§:.

E.W. GILLETT COMPANY LIMITED

1 1M Toronto. Ont

~V5.Les prix cotés dans cette liste
ont poaur marchandises aux points de
jsLribuUion de g ras danos Ontario et

ib o.eoptéI où du listes spôcia
* e prilpus àevês sont en viguenr.

t Us sont sulijets à varier sans avis.
Levain en Tablettes

"Royal."
Bottes 36 paquets à

6c . . . la botte $1.16
Lessive en Poudre de

'aiiiet.
La cae

4 doz. à la caisse $3.50

3 caisses . . . . 3.40

r caisses ou plue 3.35
Poudre à Pàte "Magie"
Ne contient paa d'alun.

La dor.

BA IN'

6 doz. de
4 doz. de
4 dos. ,de
4 dos. de
4 dos. de
2 doz. de
4 doz. de
2 doz. de
1 dos. de'
j dos. de
2.doz. dil

6c. . . 10.60
oz. .. 0.76
oz. 1 ' 100
oz.. 1.30
oz. .*8

oz.. 1.85
OZ.. 2.25
oz.. 2.30
Ibo. Ï *.00
Ibo. .. 9.60

o à)

Soda "Magie' La oue
Ne. 1 caisse 60 pqta de 1 lb . . . 3.85

6 caisses . . . .... . 3.75
No. 2 caisse 120 pqts de lb . 3.85

5 caisses 8 .75

No 3 caisse

30 VqtU.de 1ll. }2.8b( )et 60 pqts. -de lJlb.
5 caisses .. .... 2.75

iiuswo >- No. 6 caisse
100 pqts. de 10 os. 2.96

5 caisses. .. ... 2.80
CrèmVe de Tartre de

*'GIlott'O
La dot.

~ I lb. pqts. (4 -dos. dans
la caisse) . . . . $1.00

jlb. pqts. (4 doz. dans
la caisse) . . . . 2.00

Lace
4 doz. pqtel 1 lb. . assor- ) $8.00

2doz. pqts., jlb. .ts
j lb. canîstres rondes, avec couver-

cles fermant à vis (4 dos. dans la
caisse)..... .......... 20

1 lb. canistres rondes, avec .couyer-
dles fermant à vis (3 dos. dans la
caisse).... .. . . . ...

La l.-
5 b aite arés( o al

1 OZ"~i1 2TT la caisse).
1dos. de 16 OZ. 16.00 I10 lb. bottes en bois.

vendue on canistres seulement c 25 lb. seaux en bois.
RÉ6àfféT d-é7% accordée M*log. 100 Ilb. barils .....

il:~ c eOlaaa At nina del. 1 barlil .

.7 -un... ... .. .. Q.!O Pâte jaee
Caisses, 10 Ib...........o~ Pt

* . U.66
* . . . 0.301
* . . * 0.301
* . * . O.2SI~
- . 0.28

-,- -às

-- sJ

1,11 1



LE MUX COIJMANT

1842 -- 191.2

7-0 ANS EN. AFFAIRES
Notre maison a été fondée on 1842,
nous les raisons soolales.suivantes:

1842--L. Chaput.

M 1862-l. _Chapu, &Fil & Ce .
19,1 2-L. Chaput, Fils& Cie, Limité.

* importateurs et Négociants on Epiceries,

Thés, Cafés, Provisions, Vins et Liqueurs.

Nous représentons, au Canada,, des maisons
importantes d'Europe et d'ailleurs.

Notre "niotto" a toujours été de donner entière
satisfaction à la clientèle.

r . aàre

EN ECRIVAk4T AUX ANNONCEU RB, CITEZ "LE PRIX COURANT-"



LE PRIX COURANT

Président

* MyCHARLES CHAPUT.

Nouveau bureau de. direction
-de la maison

L. CHAPUT, FILS
& &Cie,
Limitée.

Directeur
Mr EMILE CHAPUT.

P~eds~- . . -Direceu

Mr FERDINAN4D PRUD'HOMME.

Directeur
MrB TRUDEL

EAU. -

Vlce.Pi4a.t et Girant
Mr ARMtAND CHAPUT.



GOODALL, BACKHOUSE & CO.,
Leeds, Angleterre.

CHARLES GYDE, Agent pour le Do-
minion du Canada.

'Sauce Yorkshire, Bout. J pt., doz. 1 .65
Sauce, marque "Boar", Bout. J pt
S.. .'....... .......dot. 0.75

Riz pulvérisé, pqts i lb. et i lb., lb o.o7
Fécule de pomme de terre, pqts 1

lb..........lb. o. ioi
GUINN. LANGLOIS & Cie., Limitée

Montréal
Prix du saindoux

Composé, marque

EASIFIRST
Tierces .. .. .8à
Tinettes 6o lbs. o.o9

Seaux en bois9, 2o lbs.. .... 1.85
Chaudières, 2o bs %. .1.70

Caisses, 3, Iba........L o.o91
Caisses, 5 bs.......lb. 0.091
Caisses, io lb.......lb. o.ogi
Pains moulés d'une livre.. .. .. o0
HUDON HEBERT & Cie, Limitée,

Montréal
Savon "Bon- Ami"'.

Caise oc 3 dOz. --........ a GOZ. 1 .19
En lots de 5 grosses .. la grosse 13.40

Pates Ali;nentaires
Macaroni, Vermicelle. Spaghetti,

bets, Pâtes assôrties, Coudes,
Paquets d'une livre; ou vrac,
caisses 25 livres.

on pqts en vrac
Marque "Gazelle" . lb. o.o6i o.oo

LE* PRIX COURANT

Marque "Talbot Frères" lb. 0.08 0.071
Marque "A. Courtine & Cfr"e

.~lb. 0.08 0.071
J..i. Montréal.-Net 3o jouis.

Produits de la maison Talbot Frères,
Bordeaux.

Pois Verts Français, cses ioo btes de
de Soo grammes, .soit, 18 ozs. L s

Extra Fins..........17.00
Fins......... . i5.00
'Mi-Fins...........12.00
Petits Pois..........10.00

Champignobs Français, cses ioo btes
de 500 grammes, soit, 18 ozs.

Premier Choix. ...... 20.00
Choix............ .o
Hôtel........... 14.00

Olives Espagnoles Que=a
- La doz.

Bouteilles 64 oz., 'caisses J doo...$87
Bo£Wfteik 36 Oz., caisses i doz... 5.00
Bouteilles 20 oz-, caisej zoz,- 3,50
Bouteilles 10 oz., caisses 2 doz... 2.10

Huile d'Olive Extra surfine, bouteilles
craquelées. L a

Caisses 12 litres.........8-5o
Cai.ï%gts 12 demi-litres......6.00
Caisses 24 quarts de litre.....7.00

Huile d'Olive Extra Surfine, en canis-
tres La est.

de galon ... $ 16.oo
Caisses 24 caniistres d'un *quart de

gallon......... ...... 15.00
La canistre

Caisses, 12 canistres d'A' demi-

gallon . 3.8o
Caisses 6 caniatres d'un galion.. 13.50

IMPERIAL TOBACCO COMPANY
0F CN ALiknitod.

Cigarettes. Le zoo
Richmopd Straight Cut.. ...1i.oo
Sweet caporal........8.5oer
Athiete.. . . . . 8.5o
Old Julge...........85
New Light (tout tabac).....8.5o
Sub-Rose Cigarros (tout tabac). -8.so
Derby............
OId Gold......... 6.30
Prince............5.75
Sweet Sixteen.........5.75
Dardanelle (Turques) ordinaires 12.25
Dardaneill (Turques), bouts en

liège on en argent .. .... .. 12.5o
Murad (Turques) bouta en papier., 12.00
Moguls (Egyptiennes), bouts, pa-

pier ouige . .. .*.10

Yildiz (Egyitiennes)...... .. 0
Yildiz Magnums .(E "tinnes),

bouts on papieren lige-on-en-or-- ,oo-
Gloria.57
Empire Nayy Cut. ..... 8.oo
Old Chum......... 8.o0
Gold Crést...... .. .o
Columbia (tout tabac).. .. . .eo
Niobe (Turques).......8e

iLntriesfez-vous -à quelque ibôose t cela
dès aiujourd'huL Trop d'hommes sm.n
téreýsent au pa6t à. raveaiu, et ne
font qu'accumuler du regrets



La PRIX COURANT

Seuls dépositaires des Tabac-et-Cgarettes-

rl -elAle ra ie._ _

TRUDEAU &-.OIE_
22jUE NOTRIE-DAME ObEST ,- MONTRI3AL

7I'I7EFLESCHISSEZ
à ce que cela veut dire 'quie d'avoir des lignes de marchandises qui attirent la clientèle Mettez en stock

LES-1 PICKLES DE ROWAT
SALICE« DELATES
SAUCE~a D"OATESN

et vous auri4êhýterezlt 7 ériellenient la force, de votre prise sur votre clientèle.

1ROWA<T a CO.
GaUGàscOW. ECOUDIE.

Distributeurs Canadiens :-Snowdon & Ebbitt, 325 Edifice Coristine, Montréal, Québec, Ontario, Manitoba et le Nord-Ouest;
F. K. Warren, Halifax, Ni,£.; F. H. Tippett & Co., St.john, N. B.; C. B. Jsxvis & Co. Vancouver, C. A.

------- -(RV N -D -N O CU S CI- -L -RI -O-A-W-1

b-

Les eonnaisseurs,
APPRÉCIENT LES CELEBRES

'PIPýES "PEJER'SON"
toua les. marchands de tabac soucieux de leur

réputation devraient avoir cette.marque en magasin.'

Seule et unique maison au Canada réparant et fabii.'
cant les pipes et articles de fumeurs en tous genfts.

Propriétaires des

11RoÈ: Bill oone

CONSIGNATIONS,
La Cie Canadienne de Produits Agricoles,

LIMITÉEt,
A cause de sa clientèle nombreuse et choiste, disposera

AVEC AVANTAGE
De toutes les consignations qui lui meont faites de

Beurre, . I oeufs,
Sirop d'Erable, Sucre d'Erabie,

Fromage, ite.
Remise est toujours faite snu MWla.

AmîtLaCaahaWri
11.28 RUEt ST.PIERR. MONTRUAL.

Ti. -lu nm fflS£"4010.

PAPIER

MIMEO*GRAPH.
Demandez à votre LiBRAIRE
la n-arque "Nurtr is,"qualité

* supérieure pour PAPIER A
COPIE.

menuluotuvée put la

Compagnie dés Moulins
MI NORD

* 278 rue St.Paul, Mdntrial.

GD EED(e
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PRIX SP!CJAL
VIANDES FUMÉMS

Jambons ',Cottage" a11%o.

Jambons-'PonIo" 1 lOo.

Convenant spécialement à la vente en un seulE~
morceau, sans les débiter en tranches. Viandes -: POUR M

de la plus fine qualité. RésMroir a l'épren-
ve du feu. Mesure

Donnez un ordre à titre d'éehantIllbns. nipreqel
quantité, conditions

___________haies, paiement
tant par mois, gran-
deurs assoîties, prix
variés.

OU N O U SE Li ite ] DemmiLdez notre ca.;

MONTRAL, Qé. crivez en français.

Notre système fait
disperattre tous les
inconvénients :la
mauvaise odeur, la
malpropreté p ou r
les mains et les ha-

:bits.

Adoptez sans tarder
le

EÉ BOWSER

Une Merveille de Qualité
Gélatine de

Le secret d'un commerce prospère aujourd'hui
est le service donné et une indication de ce que l'on
peut faire avec les marchandises que vous vendez;
leur goût délicieux et la facilité avec laquelle elles
peuvent s'assimiler seront appréciés de la jeune mé-
nagère.

La Gilatine de Coi est un produit, modèle
d'une pureté absolue et d'une renommée universel.
le. C'est un article leader depuis plus de soixante~*
dix ans, qui n'a jamais été reproduit. C'est la rei-
ne de toutes les poudres à gelée; elle n'a jamais
désappointé et ne le fera jamais.

Vos clientes obtiennent ce qu'elles attendent
et ce qu'elles désirent, quand vous leur recomman.
dez la

Sa Qualité ne
vade jamais

Gélatine de Le Desscrt
toujours prêt

i .& o Liniited , . ~ .s

'dn~ ~:

Soda à Pâte
teCow Brand'!

Quand IC7co nfiance de la cliente
en son travail esf si généralemnent
exprimée, il n'est pas besoin d'un -

long argument pour vous montrer
l'avantage que vous avez à le
mettre en stock.

C'est LBc MEiLEujIR, et
comme tel, il devrait tou-
jours se trouver sur vos
rayons.

Church & Dwight, Lîmited.

EN ECRIVANT Aux ANNONCEURS, CITEZ "6LE PRIX COU1RANVr



LE PRIX COURANT

sanduxC'4%omposé

Reconnu comme le meileur
sur je marché.

Il1 n'en existe pas quiaim't un
goût plus fin,

Son Prix est raIsonnable.

THE

LAING PAOKINC & PROVISION Go.
LIMITILD

Rue Maii a MONTREAL.

Quand elle demande du sel, elle veut dire, bien
entendu, du

SEL WINDSOR
Elle ne pense jamais à employer une autre sorte,

pour la très bonne raison qu'elle sait qu'aucune au-
tre sorte n'est aussi bonne que le <Sel Windsor"
-pS-iantablo -1#--crènierie.

Etesl-voufi'prét à le lui fournir

The Canadian Sait Go., Llmlted.
Windsor, a Ontarlo,

Pall Mail <Turques).......1850 Tabacs en poudre La lb. choisi émeri . .70

Capstan (importées).......îaoo Copenhagen en boites u/13 IL . a 20o. Anchor...... . .1.

Tabcsà igretes i l>.Rose No i de Landry .. .... ... 0.32 4 oz. Anchor... .... . .yPTaiacs et B.c.aNotts. La IL15 Rose No i de Houde. .... ..... o.34 8 oz. Anchor;... 0. e
..ia e .C.N i/135 11 Tabac (Empire, Brsnch). .16 oz. Anchor... .... i. 0.oSweet Caporal 118 .5 Tacsàchiquer. La IL 2. oz. Golden Star "Double Force'" 0.75

Althlète 1/123 1.05 Moose bas5J cuts te the l... 0.40 4 oz. GlOan4f Sta.r "'Double Force" 1. 25Derby, boites fer-blanc ... lb. o.95s Moose. ........ 1 0i .40 8 oz. GoIàF Star -Double Force" à.i
Tabacs coupés. La lb. Snowshoe bars, Q1 ciste te the lb. o-43 16 oz. Golden Star "Double Force" 4.85

-Old Chum .. *.. .. .. os 0.79 Stag s 1/3 cuti toe'the lb. i Butte 2 OZ. Plates. Soluble ...... oy
Lord Stanley, Tins i lb. .. .. lo à bo., boites 6 Ibo......o38 4 Oz. Plates. Soluble......125S
Meerschaiam........os 0.79 Black Watch......... 1 0.:45 8 oz. Plates. Soluble..... .. 8
Athiete Mixture, Tlins J et J lb. 1.35 Black Watch.......6à O'4 16 oz. Plates. Soluble .... .. ... 43
Old Gold..........as o.95 Bobs........6s it 1as 0.4 O sLno...... .o
Seal bi North Carolina .. 125 0.95 Currency..........a 0.6 2 Oz. London........0.75
Duke's Mixture (Cut Pin ) o.aOld Fox........125 0. Extraits à la livre de .. $1.o & 0 3.00
Ofd Vir'9*niopts i et 1 bl.. .07 Il........7s.: E:'xtraits au gallon de *0. à6o 2 4.00luesitre (Ganlaed, çcs à fumerLu> Mêmes prix pour extraits de tous fruits.

Vlis Baga 5 lb.. carton o.83 Empire....~ ... à. 6s et.18 0.44 Moutarde Française a rs
Bull Durham Rôsebud.........6i 0.45 adz a«w
1/so bagst 5 Ibs. carton....1.25 lvy...........78 0.50
1/16 bags, 5 lbs. carton .... ... 1.2.5 Sbamrock........ 69o~S PuY...*. .. 7.50

Old-'Virgiia, pqts. i et i lb......72 Tabacs hachés Law.1. rMediu........ .. .
Old Virginie,pqtà. 1/16i......72 Great West (Sac) . . .8s 0.59 Lwr~ .. . . .. . à.00

Snp9&113e / b 0.48 Regal, cube cnt,en boites go 9 0.70 Smal......... qoCalabash Mitue tisie zL.î Taxi Crimp, eut boites .. l os o:78 TVzmblers. ..... .. î.m
Calabash Mixture, tins i IL.....20 HENRIIONAS &CIE, Egg Cupa......... .100
Calabash Mixture, tins ài b....1.35 -Montréal No 67 jars 12 . . 0c
Capstan 'Navy Cut (importé) tins Extraits Culinsaires. La dos. 2 d«z.àla caisse

* lb. Medium et Fort .. ...... 1.33 1 oz. Plates. Triple concentré . o Muggs .. .. -.. .... . . .. .. *sa2s
Capotais Mixture (importé) tins 2 OZ. Plates. Triple concentré . so Nugget Tumblera .. . .. 12.00

i IL Medium 1 .33-. 2 OZ. Carrées. Trpeconcentré.. 1.75 Athenian Tumblers . . . .30

Pride of Virginia (Importé) tins 4 os. Carrées. Tple concentré.. 3.00 Gobie»s........ . 0o
1/10 lb..........1.33 8 oz. Carrées. Triple concentré.. 6.oe Ir do. à la cifse

Old Englisb Curv Cut (hmpor- :6 oz. Carrées. Triple Cnerti. 20 O6 r 10
té is1/ro I lb..... . 3 2 OZ. Rondes. concuit4.. 12.05 No 69 jars5 .0Tuxedo(importé) tins 1/1o b. .$S 21 OZ a ond s uin es ce. *C7 No 66 Jart.......

lcky Sar. (i>rt) ti ?.- - __ - t_0 SUU .s = 11
kose Leaf (importé, à ciq!uer) 8osZ.Rtono.& irnt ence -,-,o No 69 jars ..

ta ..... , ... t3 q oz. Carrés. int eab8u-VeisAcmam.
'r-. - de-

en~~~~~~~~ paets( tts I hle rii_3S 1-màl he



ffaMilitaire à l'ép;Uru d;
l'eau .. .. .. .. .... .1. .. , *.2.

.*ho LAING PACKING & PROý. ýC
Montréal, Canada.

Lard en Baril Maque «Anchor"
Ladpesant, Canada Short Cut,Mess bri. 35/45.......22.

Lard pesant, Canada Shiort Cut,
Mess i bri. .... .. .. ..... i.

Lard du dos, Canada Short Cut,
bri. 45/55 - .. ,f .. 22.

Lard d~u dos, Canada Short Cut,
f bri... .... .... .. ........ ii.

Lard pesant Brown Brand, dé-
sossé, tout gras, bri. 4o/so. .. 22.

Lard clair, pesant, bri. 20/35.
Lard de flanc. pesant, bri.....;2.
Lard à fèves, (petits morceaix,

mais gras), bri........ .
Pickled Roils, brd.........o.

Saindoux Composé Raffiné, chai
Marque "Anchor".

ir Tierces .375,lbis..... .. lb. o.o
Boîtes, Se lbs. net (doublure par-

chemin) .. . .. .... .. 0
Tinèttes. 50 lb.. net (Tinette

pimitée) . . . . .0.0

'Seaux de bois 20 lbs. net $i.8o Q.0
Seaux de fer-blanc 20 lb.. $1.671 0.0

.Çsisqe Io .lb.. tins, 6o lbs.. en

LE PIX COURANT?

90 Caisses "S ibs.; tins, io lib;. en
.00 caisses, bleu 0..... . 9

o Caisses, 3~ lbsJ1 tini, -o ;0 . 'en
caisses .. -.. . - -0...

Briques de sauno composé, 6o
lbs., en cais pq m 0 lb...0.091
Saindoux Mai$e 'Anchoet (prpntl
-~pur).

TkýiÇ - , 37 Ibm.!,. 0. .. it
Belles, 50 ibs.ii net, (d,&îulure'-

~prhein)...... ...... o .Tinettese 50 ibs4ý# net (tin*ette iI!n,-i, ,
tée) ......... .. .. ... 0.

* Seaux de bois, 20 bs.,**net (dou-
blure parchemin......$2.45 0. 121

Seaux eni fer-blanc, aOlb..,
brut.......... .321 0.111

50 Caisses, Io ibs., tins, 6o Ibs., en -
caisse Rouge........0.121

50 Caisses, 5 Ibs., tins, 6o lb., eni
caisse Rouge........0.121

00 Ca4ej%3 lbs., tins, 6o Ibs. en
icalsse;IRouge .. .. .... ..... 12

25 Saindoux en cazré d'une livre,
6o lbs. eni caisse.......0.121

50 Viandes fumées.
.. Jambons: Preiere qualité.

00 Extra gros, 28 à '45 lbs....o.îî
Gros. 20 à 28 lbs.......0.13

50 Petits, 12 à 14 lb.. . .0.141

x Jambons désossés, roulés, gros
16 à 25 lb.. .. . . 0.14

81 Jambons désossés, roulés, petits,
9 à 12 lb3. .. .. .. î5

81 Bacon de Laing, à déjeuner,
sans os, choisi'.. .... .. .. ... 14

8J Bacondt. Orown, à déjettncr, mar-
9 que anglaise, pans os, épais .. 14
88 Bacon de Lai. WIndsor, dos

pelé .. .'... . .o. 16

- AIuGTNES, PROMPTEMENT
Avez. ou une Idée ?-t oui, deicandes le

Cnide de l'inyenteur qui vous sela envoyé gratta
par Marlon & Marlon, Ingimieura.CenseUe,
Bureaux. lIice New York Life. Montrési,

DESIGN$
inyoncuenhnalt"band eStonMay

cAon s robbiyintio mnIa
tiona st On5dontrnonIPatent"
sent fr0.. dent a cri ta.

à. Iaduaomel muatrsem eel are"t oil-
e<gltl.(u scienUifto3oa~ Ternis for

NpeIaudIeda csa.a e ne peut l'a,.

le Comptoir Mobilier-1
FRAN CO-CANADIEN

Soiété à Charte par Actionaa

1.II19Rue Crag Ouest, - - louréa
PHONE.bMN 6892

Le Comptir MobMler fraacos4uadlè
Est ouvert à toute personne dé-
sirant o0ntracter un emprbnt
sur effets mobiliers où'. màrý.
obanidises livrées à nos entre.
pots, sans s'expoeq à Peter
des taux iieuraires et ruineux.
L'honoralliké des gondatesirs
*tdlreotours du Comptoir oens-
titue -la meilleure garantie des
emprunteurs.
La Ole. aohôtera à des pri raI.
sonniables'et défiant toute oon-
ourrenoe, tousm objets ou ner.
obandises non.pérleles, on
réservanJ au vendeur l'optionde rashat dans un tempo déter
miné.

Le Comptoi lowiie fruoe.Cuadl
Fait dem- avanoes d'argent sur
tous objets ou maerobandies
non périssables, ayant une va.
leur oomrn.rplalo et-déposée
aux bureau de la Seolété.
La Soolétéso ebarge do l Von.

ohndiss et s<dos en'.
.111et "Ôa~ elwe 1 o

n.

Dis

DANS LA
BOITE..

Nouveau
Style

ABSOLUMENT GARANTI

Parfaitement cuit et prêt pour
l'usage.

Annoncé part out.
Gros profit.

FEVES+AU LARD.

--jambons de Laing, choiuis "I-
que-Nique", ÏOA 1t4 lbs...... o

Petit bacon roulé, épicé, _.d4sos- î1
séS, 8 à 12 lbs. ... .. .. .x

-Bacon. choisi, Wiltshire,» :co0
lb........... o4

Cottage Rolîs .. . .... od6
Saucise fumée.

Bus ick Beïf lddli.) ... oMé

Empres. (Pouet, jambon* *et* Ian- 1
*gue).........doý.- 1i a
Sàuciàses fialchée .

Saucisses de 'porc (tripes de porc) o.o71,
Saucisses de* pdrc (tipes de mou-

ton)............o.e8
Petites Saucisses de, porc (pur .

Saucisses Cambridge (paquets de

Saucisses de fermier .. .. .... 0
Chair à saucisses (seaux de '2o

lbs.) ... .... .. .. .... ... o
Boudin blanc........
Boudin noir......... .o8

LAPOP.TE. MARTIN & CIE, LTICE,
Montréal

petit, 1pois importés "Soleil"
Sur Extra Fins ... oo boites îI.-oo
Ëxtra Fins.....100 ', 16.oo
Très Fins........o «" l.o
Fi~ns'.........100 te 13,00
Demi-fins......o 10 12.00

1

un-M -
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Une Poudre à
VOUS
Pâéte
I PU

o'rZ la

9,11e. donnera la plui

MATHEWSOWý.S. SON So

DEM ANDE

RE -. 7;A~~
SANS- ALUN

grande satisfaction.

(Epficers. en G-~.MONTREAL.

On trouvera TO)U JO)U]RS le mém-ý Type Elevé de Piveté,combiié*à 1à 'Qtalité- main-
tenu dans le sucre,"

Sucée -granulé- produit uniquement
Grains Fins, Moyens ou Gros.

The St. Lawrence -Sugpi

de ýucres Bruts d -s Antilles Anglaises. -Manufactiïé en

R ofiig GoLmie,99tà. u.

LE:REMEDE -POUR tA Toux
Ayant la pins grande Yb-nte an Canada.

* Les Ahmes sont guéris
les clients sont enchantés ct les
marchands font des profits par
la vente du remède contre la
toux qui obtient le plus grand

succès au C«anada, c'est-à-dire le

Sirop Mathieu
:*u Goudron et à flHuile

-4ed Foie.de Morue.

KERVINES MATIEU
sou gent immediatement des
mnaux"dé tête,' des douleurs -et
des rhumes- févreux.

---artioIe-ont, une--
.grande vente. Tenez-en un bon
approvisionnement.

LAt11. . MTIEU,-Propriétaire,

est produite en trois
variétés -- Brune,
(faite de la meil-
leure viande de

I I~' ~ boeuf et de légu-
tues frais), açxTo-
mates et Blanche
(toutes -les deuxi
aux légumes).

L! p:Elle se détaille eni
* paquets à 5C. et en

canistres à i5c. et
25C.

* VOTRE CILIENTE
voit les grandes annonces de la Sou"e Granul6a Edwado'r-
vuit la marchandise datis votre magasin *ou sur vos coflp-

-- tir.-en.ssyeun--paquet-achète conatammentila Soupe
Edwarda'.

Euews-m. prêt polir ce noïuveau ~~eoo1*sz
vous vous échapper?

I . DistributeursWm. H. Dunn, 196 rue St-PauI, Montréal.
Représentant pour la Province de Québec et les Provinmces Mauitimes.

W. G. PATRICK & CO., - Toronto
W.. H. ESÇOTT & çO., Winiwpeg.

-- t
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Petits pois P'7nnçâs Petit & Wo"
Mgens,I0zo btes jOétiquette dorée 9.0o

a l oitsil"F C/9
Extra Fins, 40 flacons.....8.00
Extra Fins. 100 boites......13.50

Jungulera te..... -..
White Bear is .... ..
White Bear is .. ....
Le Pilote i*........ -

Savons de Castille.

8.50
17.00
10.00
11.50

Lb.

Princess 30/30 tins ...... 0.26
Empois RsMI

Paquets 2 Ibo, Sm. 0 .08
Carton ilb., os. . o.oB
Carton i lb., zone ... 0 .oS

LAIT ~6

ILBS ËsrSAN

E VA P O!RE

DE»PAIJT.

Toutes les épreuves-de climat et de
température donnent les mimes ré-
sultats quand il s'agit de notre Lait
- kapo«é de la Marque St-.Charles.
C>etst le meilleur pour tous les

IW faveur strezuent auprès de votre
clientèle.

SI OIARXS ONjEJIKG co.
à'.

IN~S~ 4 ,ONTARO fAQ~i

-

Canada First
est du lait >ftn écrô-
mé -réduit à une con.'
sistan ce d'un taer
environ dm le vide;
Il 'contient presque
trois fois autant de
gras et de solde
butyreux.
- L pureté et la qua.
lité d*,ýçh&que boîte
ide lait 'ýCanada First"
sont i "tiià ab».

luIt! et. sans ré-

Le procédé de stériation qilsubit détruit absolument
tous les bacilles et le rend supériur au lait ordhiar.

Donnez un ordre &votre fournisseur.

The Ayfnier Condo'nsed Iàlk Ce., Limited,
AYLMER oni.

Fins,,zoo boites .. .. .. 2X 0 .leý Solil 72 d hifle a UiWvc Lalnj D,20s..... ... S
Moyens, zoo boîtes .. ........ 8.00 'm'or'c. de iib.2 Ib a. 8 a / 0.071 Bbl. 24o0 ... . . .0.071

Coupés, 100 boites...........8.0 morc. de 2j Ibs., 12 Ibo. à la c/s 0 .081 Keg 1208............0.07j
Macédoines No 2 extra, zoo boites 9.25 mreud lbS fi C/S Huld'àie"nrv
Côtes de Céleri. zoo boite& . 8.0. ocax e b,5 3.50 HiedOa."mm
Côtes de Céleri, 50 boite.....7.S0 morceaux de 3 oz., 200 4 3.75 C/s 12 Btls i litre...... .
Epinards en Puréq. g 0 morceaux de 7 oz., 200 44 7.00 c/s 12 Etîs qrts . . . .5.75

Iipinards en Purée, So boites .-50 La Lune 65% d'huile d'olive Lb. c/s b4 Bts pts........6.25
Epnrd n uée 0 lcos 7.50 îMorc. de iz lbs., 25 lbs., par c/s 0.07 c/s 2à4 Btls t Ps.......4.35

Fonds 'd'Artichauts, ioo boites 33.00 morc. de 21 lbo., 12 lbs. o.o8 Etagnonu, S ga........340
soupes. . 4 C/S stapnons, à ga........Iso

Vertes cerfeuil, zoo boites...... morceaux de i lb., 50 3.2 Estagnonls, l te.........6o
julienne, 100 boites ....... 8.00 morceaux de 31 oz. 100 1:. EstaVgns, Sal u2...... - 70

Printanière Nouvelle, îoo býots 9.5û morceaux de 31 Oz.,'200 ". 3.40 Estagsions igal.,. ...... .80aS

Purée de tomates concentrées, zoo Duffy iCo. Estagnons, j gal...........70
boites ~~~~9.50 Grape J uice, qrtl 12S.....±~ 4  ONP OI O

Asperges C/S Grape Juice, pts 248................500.

Branches *géantes, 50 boites .. 4 .o Grape Juice, sPlits 36s.....4.75 Eie e o. oq
Branches, géantes, 16 bocaux.. 1000ô Apple Juice, qrts in........3.75 ltpr o..o

Branches Grosses, 5o boites 2 a:.o Aple Juice, Pts 248.......4.50 La lb.

Branches Extra, ioo boites .. u.50.s Champagne Pommes, qrts in . 4.50 Prepared Cocoa o.28
Branches Fines, zoo boites .. 1.00 Champagne poummes, 24S Pts . 4.90 Breakfast Cocoa 0.38
Pointes tètes seulement, zoo btes 35.50 Motte Golden Russet No i Chocolat. 0.32
Pointes têtes seulement, 4o flacons 1~ 40 Sprîn Cdr0rs 2. . Diamond Chocolat.......0.24
Coupées ier choix, zoo boites .. I:o.5 Sparkling Cider, pts in.. . Navy hocolate..... .2

Coupées 2ème choix, saris tètes, 50 Sirpg Viir, qts us8.... .... 34 Cocos Nibbs-... ...... 03

so boites.....-.....1.00 Si-rp Jiaoe q n 2.40 cocos. SheIls 0.. ~ . .35 .o

C__-ou pées 2ème choix, sans tètes, Thé " Confectioneti-Chocolat. . 0.18- 0 .30
100 boites........ 11.3o 0lwra i27.. --~ Plain Choc q0r .oî .5

Flageolets Victoriaf rs bs....... -nIISik.....lagr. 1.00

Extra Fins, zoo boites.. . .- 18.00 Princess ;Louise, 8o lb......0.22
Moyens, zoo boites...... .oo Princeas* touiseé, 30 lbsl..... 00 RMALM?

Çhox huxeles iù bite 1006Princee.-.4ouise, 5 lb.....0.24
qhox ruxeies zoo boite .. 10.00 l Sodas à la Crème. pqta Sc, 4oz. 0.50

Sardines, 6oIb 00 Sodas à*la Crème, pqts zoo, #oz. 1.00
Romain is.......... .... 6o Duls,6 b.......*M Sodas à la Crème pqts 2ic, cbaq. o.22î
Tévillec 1..........80.o Wqir Ç~~n>Arrowroot .. . ... .0.14

Victoria i........ . 8.5> Victoria 5/3o tins........32 Social Tea 0.1.o6

21

mommý mumoudeun 1
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BOITES8E FR-BLANCO
Unies ou ornementées pour

empaqueter:

La Poudre à Pâte,
les Epices, le Café, le Thé,

le Saindoux, les Viandes,
ou

tous autres pro-
duits alimen-

taires.
Vous devriez vous prom er nos prix avant de placcr- - -

vos ordres.

AM~ERICAN Ai oMPANY

MONTREAL, HAMILTON.

NOURRISSEZ VOTRE BÉBÉ DE

Lait Reindeer

£ --- .

La raison pour laquelle le Lait de la MA "
REINDEER convient toujours si bien auJ es
Enfants et aux personnes de tout est que c'est
un Lait pur, tiré proprement de vaches saines,
bien nourries, à HIntingdon, P. Q, puis condensé
jusqu'à avoir troil fois la richesse%u lait frais,
et conservé dans du sucre granulé. Ce Lait est
toujours le mêmeE

REIDEER. L-M1 EJ
T"9 .E IntigoP

Mr. 1'Epicier-

Vous. Rendez-vous
Compte Exactenent de
ce Que La Publicité Heinz
Fait Pour Vous?
J AMAIS auparavant nos plans

de publicité n'ont eu autant
d'importance que cette année
pour les bons épiciers de ce pays.

IN&us enseignons au puibl en
général à mieux apprécier l'épicier de
famille.. Nous lui faisons comprendre
que, lorsque vous offrez à vos clients
les 57 Variétés Heinz, Purs Produits
Alimentaires, et autres lignes de haute
qqalit s-imilaire, vous le faites pour leur
donnet' uhe plus grande valeur pour leur
argent.

Notre publicité concerne aussi des
->roduits de saison-employant des argu-
ments réels de vente, qui envoient à
votre magasin des acheteurs convaincus,
prêts à faire des achats.

La manière de profiter entir -ment
de cet iÙort, Mr. l'Epicier, c esî de
tenir une bonne ligne de marchandises
Heinz et de vous tenir au courant de
l'esprit réel de l'institution Heinz.

Voilà cdmment on [ait des- affaires
de qualité; et cela est profitable à la

-longue.

#J. Je Ileluz -~Compmiy-~~$7 ~Vari~t~s~
u -

5w



UNE FOIS
ENC0O'REF
Permettez-nous d'attirer

votre attention sur le fait
que les Biscuits à la Crème
'!Perfection" de MQoney-
se distinguent par un de-
gré supérieur de légèreté
et de croustillant, et sont
d'un goût délicieusement
agréable.

Leurs ventes sont phéno-
inénales.

THE MOONEY
Biscuit & Candy Co.

Manufactures à

Stratford, Ont. Wlnnipeg, Man.
Succursales à Hainilton, Ottawa, Syd-

ney C. B.; Haifax.N. 13. ; - ?ort Williams.
Calgary, Vancouve, C.A.; at.Jean, T.N.

VIENT DB PÂIRAITRE
La 46éme Edition de

['1ALMANACH 'ROLLAND
Pour' 1912

iBelle brochure de = pages contenant une
foule de renielgnenents de toutes sortes et
cinq bitolrestIédites par des auteurs cana-
die, dont

Jadle et ulurýd'hul, par A. A. Decelles,
Le à !i de ma tante jagli

La Cuignolde, -par Redolphe Girard.
-pf 1@@,ùao par malle, 14 oe.

LA COMtPACNI J. B- ROLLN_& U

I-NYA AUCUN.191 1IS11 N

SPCUATONDAMI LA NE

AND

de vente courante
et des modèles de

pueéet d'ekeél.
Reltrd ne das le mon

rde.maxk.: de entier.

5desns =at Prix et Médailles
en urpeeten Améique.

891F BKR 1 Co. UeId
[tablie. 17M0

MONREAL# Cam« -DORCHESTER, mai.

LAKE 0F THE WOODS MILUNO.
MI~ LIMITEI'

Fabricants de Farine 44FIVE ROSES"

*MEUNERIE Â KEEWÂTIN
Capacité 9ooo barils par jour.

Meunerie à Portage Laprairlé,
Capacité isoo barils par jour.

Oapacité Tota'e 10500 barils par jour

Bureaux :MONTREAL, TOeONTO,.
WINNIPEG, KR]3WATIN,

PORTAGeULPRAIRW.

CON8FITURES PURES DE. UPON
* COMIFIRS uEs

INIELLE $IM&O

MIIIESIII PUIIL*
AbaoluOCnt pres
et de maveu dél.

c1ueonservées

S Ib.. et dem=re
en verre de 16 Os.,du!sor, scellésl
hermétiquement.

PIRE IEIRD

UPTON.
Blèn- et favorablement connue dte
r'épiciez et de sei clients dans tout le
Canada, oùt elle est faite et vendu

pi plus de quinze us.

Besinsc& la Cui-sine
* 10aleud par

J[O-UN P, IOiT & CO.,
HILIPAI. N. IL

DE BROUIE'& HAR VIE
est i,1johrd ~ fù rférée des
mécagêres-.Ele-donne une excellen-
t.ptsserie,lIégêre, agréeble et re-
cherchée par les amateurs Pour ré-
uuar-Iapgtu.erle-ameola farine pré-

pEedé BRODIEa & HARVI!tiW
suffit de suivre les directions Impri-
mnées sur chaque paquet

LACAILLE, CENDREAU & CIE
HPIIRS EN GROS

Impotateurs 'de Mélasses, ai-
Frpe ruits Secsl, Th, Vins,

Liquers, Scres, :Xte., etce.

Spécialité de Vina 'de Mese de Sicile
et de Tarragone.

M2 Rue St-Paul et 14 Rue St.Dlzler
MONTREÂIL

Pour les cheveux.
a. J. DMVNS, Umltde. as nue 5t.C@brel.

Le Mérite est une grande chose; Maïs

de.-deux magsie de mérite égal,. cel1u

qui fait. la meilleure publicité fera le
plus d'affaires.



Sandwicha . « .. .. .. .. 0.
ImpedalS s et. .... ..

Biscuits au vin.........
jam Jans .,. ... .i...
Biscuita au Café Noir .... ...

s.18
o.ieS
0.111
Ci.le
0.13

ST. CHARLES CONDECNS-
ING CO'Y,

Ingersoîlt Ont, CAm
Laits et Crèmes Conden-

S.Chs "Farily"....
St. Charles «']abY", 4 doz., la cse.
St. Charles "Hôtel".....
Lait "Silver CoW"......
,"Punity".........
'Good Luck".......

- MLADA TEA CO.

3.65
2.00
3:90
5.05
4.90
4.15

THES DE CEYLAN

m m , "SALADA"'
Etiquett Enine; l'a et l'a. $0.25 $0.30
Etiqtette Verte, 1's8 et l's 0 o27 0.35
Etiquette Bleue, 'l'a i'

et j'..........030 0.40
Etiquette Rou4e, 1-'a et le. o0.36 0.50
Etiquette Dorée, l'a .. . . o .44_.60

The GENUINE, empaqueté
ceaux par, caisse.

100 mor-

Prix pour Ontario et Québec: *.
Moins de 5 caisses.......$5.00
Cinq caisses ou plus.......4.95

SNAP CO, LTD.,

II~ MontréaL

N Snap Hand

I4A~ A Cso de 3 doz. 3.6o
Cao de 6 doz. 7.20

im- 30 jours.
ARTHUR P. TIPPET & Co,&MontrWa

Lime .Julce "Stowers" La Cse
Lime Juice Cordial, 2 doz. lits. 4.00
Lime Juice Cordial, i doz. pts. 3.50
Double Refi. lime juice.....3.50
Lemon syrup.........4.00

Lu PRMXCOURAN

THEE UNCLE SAM DREMSNG CO.
Lmnoral!, P.Q.

Vernis Uunce sale
Bout,6 oz. No ....... .co

Bout-4- ý ý_._ -- -LX40
Bout 4 or.No 2.. .. .. ... oz 1.00
Bout. 4 oz. (bout, nue) ... doz. 0.75

Vernis Chocolat
Bout. *6 o., No 1...........c
Bout. 4 oz., No 1........ ...1
Vernis noir No i F-xtra BrIs 4o 0

gallons.............6o
Vernis noir No i Extra Cana i à

5 gallons .. .... .... .... ... 1.75
Vernis chocolat No i, brIs 4o gala. i .6o
Vernis chocolat No i, Extra cane.

i à 5 gallonsa...............*75
Graiaae ."Protectole

(Pour harnais et chaussures).
Boites 8 0. .. . . 1.25
Boites 4 Cz. 07

Cirage Combiné « .......... 7
Cirage à Chaussures "Coon" doz. o.75

Mine à Poêle "Favorite"
Mine "Favorite", No 4, doz... .4
Mine "Favorite", No 8, doz......70
Mine "Favorite", No 12, doz. . . Sp

UNITED SOAPS COMPANY
of CANADA, Llmlted

Savon Canada's Beat:
1 caisse..... ...
-5 . caisses........
Io -caisses.........

T. UPTON & CO.,
Hamilton.

Confitures garanties pures.
Framboises. Fraises, verres de 1

lb., 2 doz. par cee, doz. .. ....
Pèches, verres de i lb. 2 doz., par

caisse .... .... .... ... doz.
Gadelles rouges, verres de i lb.,

2 doz. par caisse,.... .. .. doz.
Groseilles, verres de i lb., 2 doz.

par caisse,.. ..-........ doz.
Prunes, verres de 1 b. 2 doz. par

caisse.........d i
Assorties

Verres de i lb., 2 dos. lacge. doz.
Marmelade d e Pamplemousse

( Grape Fruit), verres de 1 IL
2 doz. à. la caisse .... .... doz.
Pure Marmelade d'oranges

Verres, 12 OZ., 2 doz. à la cse, doz.
Verres, 16 oz., 2 doz. à la cao, dom
Pint Sealers, i doz. à la cse, doz.
Tins, No 2. 2 doz. à la cao, doz.
Tins, No 4, 2 doz. à la ee .bte.

Tins, No s, 9 au crate .. . bte.
Tins, No 7, 12 à la saisse .. bte
Seaux en bois, No 79 6 seaux par

crate....... .. @.eau

4.10
4.00

1.70

1.80

1.90

1.60

1.80

1.60

1.10
1.50
2.25
2.00
0.32
0.40
0. 56

0.56

'9
Seaux en bois 3o Ibo, ... . b. o.oyi

Miel Pur Ciarifl
Verres, z2 o., 2 doz. A la cao, doz. x.4o

White Clovet
Vtr-z2 ao., dos M~parcçdo. i .6o
Verres, 16 o., 2 do& àla cse, do- -. oo

Fret payé d'avance sur Io caisses ou
davantage expédiées directement de la
manufacture à

Windsor, Nor-th Bay, Montréal, et à
toua les points intermédiaires on Onta-
rio. Pour tous les autres endroits, une
allocation de fret de 25 cents par cwt.
sera faite. Termes: net, sans escompte.

Le thé et le café sont deux des artiles
qui rapportent le plus de profits à l'teL
cler.. I

Pas d'erreur. Les T7HES. du JAPON
sont absolument purs. Le Japon ne per-
met que la manufacture de thés réelle-

* s

* ement purs..__.

EN EIVAT AUX ANNONCEU>gt CITECZ*ULE Pix COUR.AN>

e e e e

La CONSOMMAON ENORIE dcâý'

DE LA

larque "HIRONDELLE"
est due à leur -hàute-qualit4,j
à leur fratcheur. et à leur
excellence.

Elles sont délicieuses, cui-
sent vite, se digèrEnt facik-.
ment.

VENDEZ EN TOUTE CONFIANCE
L E

MACARONIS,
VERMICELLES,
SPAGHeTTiS,
COQUILLES.&ela
COUDES.___

MOUILLETTES AUX OEUFS. L'Hirondelle.

Vous n'en aurez que des compliments
de votre clientèle.

LA CIL 'C. ilÀÇTI3LL, Liec,
MONTRÉAL, Criad,.
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EPICIERS :Pourquoi neApas vendre la sorte de Poudre àPâte que vu ae
voir plaire à vos clients ? Aucun'aÉfcle d'éý1cerîe noie vend en plus grande quantité que
la'Poudre à Pâte, et l'Epicier fait un.bon profit, sur chaque vente. Il n'yi a Jamais de pert
de détérioration, de cliente non satisfaits, ou tout autre désgrmnt, quand vous vendez

de opesmachndises. La Poudre À Pâte "Mggic"' établira vos affaires et fera que;
vos clients compteront sur vous pour leur fournir ce qu'il y a de meilleur en toutes choses.

-LA POUDRE. A PÂTE"MGC
Ne coiatient pas d'Alun et est conforme à la haute qlualiï

dell Marchandis4es Giilett.

E. ~iLLflCOM4PANY LIMITEDO
TORONTO, ONT.

Winnipeg. Montréal.

Puirs- Aliments M ru
Provenant de la Mer. "MRoIrtIK
'-..La vogue des ali ments provenaint de la, mer augmente, chaque saison, à cause du
Plus grand soi* aPPOrté -à keur 'chox. -Participes- VOUS à ce commerce Profitable ?
Aucune autre ligne ne donne autant de, satisfaction, que'la Marque 06B3RUNSWeK"o-
la marque où la saveur naturelle du poisson est conservée.

Voyez vos Stocks!1 Le Profit en vaut' la Peine!

CONNOIRS BIROS., iLiMI TED4
-MBACK'S H1ARBOUR, N. B.

0.~ H.NMi.

t'1

EN ECRIVANT AUX ANNONCEU RB, CITEZ -LE PRIX COUiAlm

Toronto.-CHAS. DUNCAN, Wlinnip.-,UwANT & OxIaY tO., Hôia.- C. D'E mATREilne'ton. -
BUCHANAN * AHERN, Québ.e.-J. L. LOVITT, Yarmouth.-SHALLOROSS, *OCAULAY C0., Va.o.UVO.m
et Viotorie, C. A. -SHALLCRS MSCAULAY,'CoIgaryoAUa.--JOHNSTON di YOOKNEY, Edmonton, Alberta.
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La Compagnie de P-uaon- des. Marehand Détailleurs du
% Canada, Limitée,

Téléphone Be. Est 1185. MONTREAL,
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L'EXPOSITION DE FERRONNERIE DE MONTREAL

Un mois à peine nous sépare de l'Exposition de Ferron-
nerie de Montréal et déjà les industriels qui ont retenu un
emplacement pour y établir leur stand s'ociipénTactyeéimet
de la classification des articles qui y figureront et préparent
un choix minutieux de tout ce qui pourra intéresser le public
visiteur.

Les objets les plus divers ayant trait à cette branche
nous y seront présentés; les usiensiles et outils les plus per-
fectionnés et les plus récents voisineront avec les marques
les plus connues et les plus appréciées, ce sera le rendez-vous
et comme la récapitulation de tout ce que le génie inventif de
l'homme a produit dans cet ordre d'idées.

On a spuvent tendance à croire que dans ces articles si
courants l'invention n'a que peu de place et que dans leur
composition tout semble si naturellement combiné qu'aucun
effort d'intelligence n'a été nécessaire pour en assurer l'éta-
blissement. C'est une profonde erreur et lorsqu'on examine
tous ces objets avec attention on remarque que le plus simple
d'entre eux est parfois une véritable trouvaille et une admi-
rable pièce de mécanique.

Une exposition est destinée précisément à mettre en va-
leur tous ces points particuliers qui caractérisent les moin-
dres articles et qui échappent le plus souvent à la masse du
public; elle a, par conséquent, pour effet, en augmentant la
connaissance de ceux qui sont appelés à vendre ces dits arti-
cles, d'élargir leur champ d'action et de décupler leur pou-
voir de vente et leur force de persuasion. Elle est un moyen
éminent de vulgarisation de la science.

, Parmi les stands de l'Exposition de Ferronnerie de
Montréal celui de la "Gillette Safety R or Co. of Canada,
Limited," ne manquera pas d'intérête attirera l'attention
de tous.

Le Razoir Gillette est un article très répandu et connu
d'une foule de personnes qui le considèrent comxme le rasoir
mécanique idéal.

Son apparition a rejeté dans l'ombre tous'les modèles
désuètes qui ont dû laisser le pas à ce nouveau venu, s'adap-

tant si parfaitement, par la facilité et la rapidité de son ma-
niement, à nos moeurs actuelles où le temps est considéré
commed -dlargent-et--où- Pon--se- presse- pour-aire-outes -

choses, surtout pour se raser. A l'Exposition de ferronnerie
les différents formats et modèles du "Gillette Razor" seront
présentés au public qui pourra par quelques minutes d'exa-
men se rendre compte de la perfection de cet article si in-
dispensable à tout le vilain sexe.

La Taylor-Forbes Company, Limited, exposera toute
une série d'articles de ferronnerie du plus haut intérêt, parmi
lesquels on pourra remarquer particulièrement: des tondeu-
ses à gazon du dernier genre; des fournitures diverses pour
fermes et habitations, telles que serrures simples et de sûreté,
verrous, poulies, clôtures de barrières, etc. Les portes de
protection contre le feu qui seront exposées par cette maison
intéresseront vivement les entrepreneurs. On y pourra voir
également une ingénieuse enclume à combinaisons compor-
tant cinq outils différents et servant à la fois d'étau, de vile-
brequin, de perforateur de tuyaux et permettant de limer les
scies facilement. Les différentes pièces de cette enclume se
posent et s'enlèvent. rapidement. C'est un modèle qui fera
bien des envieux et suscitera bien des désirs.

La Smith Hardware Co. mettra sous les yeux des visi-
teurs un assortiment d'articles de ferronnerie des plus variés.
Nous y verrons entre autres: les serrures complètes "Am-
père", les mèches de tarière "Méphisto", des gonds de buf-
fets,' des taquets de buffets, des crochets et patère& pour
vêtements et chapeaux, les diamants "Red Devil" pour cou-
per le verre, des bo'tes à onglets "Red Devil", des cisailles
de ferblantier "Red Devil", des lignes complètes de pinces,
une série de tourne-vis, le fixe-foreuse "Red-Devil", les te-
na.illes "Giant", les roulettes pour meubles "Acme", des sor-
betières "Polar Star", des hache-viandes U.S., des lames de
scies à encoches "Red Devil", des cadres pour scies à enco-
ches, etc., etc. Ce choix rigoureux d'articles techniques pas-
sionnera ceux qui y ont quelque intérêt et chaque objet de
cet étalage sera prétexte à une démonstration et à une expli-
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cation qui seront des plus instructives et des plus intéres-
santes.

Beaucoup de gens ont entendu parler du sac en papier
"Ermaline" pour cuisson des aliments. Cette idée nouvelle
est en train de faire son chemin, elle fait de jour en jour plus

-d'adeptes et sera dans un avenir prochain universellement
répandue. L'Exposition de Ferronnerie de Montréal nous
donnera l'occasion d'expérimenter les propriétés de ce moyen
moderne de cuisson. Le sac "Ermaline" y sera montré et
ses avantages y seront commentés et mis en évidence par les
promoteurs de cette invention. Tous les épiciers retireront
un réel. profit de cette démonstration et après avoir reconnu
les qualités de cet article d'un coût si minime, se feront un
devoir d'en recommander l'emploi à toute leur clientèle. Ce
procédé supprime la réduction de la viande i la cuisson et
assure aux aliments un fumet délicieux; nombre de restau-
rants en ont adopté la pratique et leurs habitués y ont trouvé
un changement des plus agréables pour leur palais.

Dans notre prochain numéro nous reviendrons sur ce
sujet des articles qui figureront à l'Exposition de Ferron-
nerie de Montréal, la matière en est quasi inépuisable, car
tous les industriels ont répondu avec empressement à l'appel
des organisateurs et tout l'espace disponible à l'arsenal du

- -4 .sè Ke Aprés.entretenu; c'est dire qu'on y verra quan-
tité d'objets les plus divers et les plus appropriés¯ àie
existence et que les visiteurs en tireront une leçon éminem-
ment utile à leurs affaires et à leur commerce.

RAPPORT ANNUEL DU BOARD OF TRADE

Le rapport annuel du Board of Trade a été distribué à
ses membres lundi dernier. Ce rapport indique que, pendant
l'année écoulée, le Conseil a fait preuve d'une grande activité
et a obtenu un succès considérable dans les, questions con-
cernant le commerce de Montréal et les intérêts des mem-
bres du Board of Trade. Dans son discours, le président
Burland a fait les remarques suivantes:

"On peut dire avec assurance que l'année 1911 a été la
plus prospère, toutes choses considérées, que le Dominion
du Canada ait jamais eue, et cela est très remarquable, quand
on se rappelle que les affaires ont subi une dépression aux
Etats-Unis et que, même en Grande-Bretagne et dans les
autres pays d'Europe, on s'est plaint de la diminution de
l'activité commerciale. La comparaison entre les conditions
qui existent au Canada et celles qui règnent dans d'autres
parties du monde a ouvert les yeux à nombre de Canadiens,
qui se sont rendAompte, pour la première fois peut-être, de
la signification de cette phrase souvent répétée: Le vingtième
siècle appartient au Canada.

"On aurait pu s'attendre, à une époque où les facilités
de transport et de communications ainsi que de relations in-
ternationales sont devenues aussi excellentes, à ce que le
Canada n'eût pu marcher à la prospérité sans être affecté
par la situation des autres pays. Cependant, les cofdniions
adverses qui régnaient aux Etats-Unis n'ont eu, à aucun mo-
ment, leur répercussion sur le Canada. Le marché des va-
leurs de bourse aux Etats-Unis a décliné, pour la plus grande
partie de ces valeurs, malgré que l'argent ait été abondant;
cependant, en face de cette condition et bien que l'argent ait
été rare, toute l'année au Canada, les marchés des valeurs de
bourse ont été actifs dans ce pays, et leur niveau général, à
la fin d la période, était considérablement plus élevé qu'au
commentment."

L'état financier du Board of Trade, qui accompagne ce
appT, est provenant de l'é-

difice, après paiement des obligations et intérêts, des répa-
rations et des frais d'entretien, etc., est de $I&24.53,'tand.is
que la balance du compte des dépenses courantes du Board
of Trade même est de $1,413.35; le surplus net pour l'année

est de $14,65&88, somme qui, ajoutée au surplus existant au
- commencement de l'année, porte le surplus total à $48,017.8.

Il est probable que ce surplus sera encore augmenté au cours
de l'année actuelle, car dans son rapport, le Conseil déclare
que la demande phénoménale pour la location de bureaux à
Montréal ayant eu pour -résült-t ine-vance-générae- -des
loyers, le comité exécutif a décidé d'augmenter légèrement
les prix des loyers dans son édifice, de manière à les rappro-
cher davantage des taux de loyers actuels.

Le rapport contient, comme d'habitude, des tableaux in-
diqµant le trafic du port pendant 1année; on y voit aussi les
rapports annuels des diverses branchesý du Board of Trade.

L'EXPOSITION D'AUTOMOBILES

Nous sommes à la veille de l'inauguration de l'Exposi-
tion d'Automobiles de Montréal, qui doit be dérouler du 3
au io février courant. Les travaux d'aménagemenf sont déjà
fort avancés et les 1écorateurs mettent la dernière main à
l'embellissement de la salle. L'aspect intérieur du manège
militaire de la rue Craig, où doit avoir lieu cette superbe
manifestation, n'est pas reconnaissable, plus de 3,000 lampes
électriques artistiquement disposées projetteront de la voûte
une lumière féerique et feront de l'endroit un spectacle gran-
diose et magique.

Le maire présidera à l'inauguration.
Un orchestre des mieux composés jouera un répertoire

choisi, ce sera une véritable fêté à la fois mondaine, indus-
trielle et commerçante et où l'intérêt commercial n'excluera
pas le plaisir des yeux.

Les meilleures marques d'automobiles des deux conti-
nents figureront à cette exposition, tous les genres y seront
représentés depuis la voiturette légère jusqu'à la grosse li-
mousine et le camion de livraison, aussi bien que les pompes
à incendie et les fourgons militaires.

Les accessoires de toutes sortes ne manqueront pas non
plus d'être exposés.

Voilà certes une manifestation appelée au plus gros
succès et qui fera courir le Tout-Montréal.

CHANGEMENT DE RAISON SOCIALE

A dater du ier février 1912, la maison L. Chaput, Fils
& Cie continuera ses affaires sous la nouvelle raison sociale:
L. Chaput, Fils & Cie, Limitée.

Les nouveaux directeurs de la compagnie sont les sui-
vants:

Président: M. Charles Chaput.
Vice-Président et Gérant: M. Armand Chaput.
Secrétaire-Trésorier: M. Ferdinand Prud'homme.
Directeurs: M. Emile Chaput, M. B. Trudel, M. J. H.

Déziel, M. O. Loiseau.
Depuis soixante-dix ans en affaires, la maison L. Chaput,

Fils & Cie, Limitée, s'est acquis une réputation des plus en-
viables et occupe aujourd'hui, parmi les maisons de com-
merce les plus importantes du Canada, une situation prépon-
dérante. Sa renommée ne se limite pas à une province, mais
s'étend sur tous les territoires du Dominion; ses produits
d'épiceries, thés, .cafés, provisions, vins et liqueurs sont una-
nimement appréciés par tous ceux qui ont pris pour habi--
tude de les consommer.

La devise de la maison L. Chaput, Fils & Cie, Limitée,
a toujours été de donner pleine et entière satisfaction à sa
clientèle, elle continuera comme par le passé, à mettre en
pratique ce iudicieux principe »et s'efforcera d'étendre le
champ de ses affaires. Les succès'nouveaux et plus considé-
rables~encore, ne lui feront pa' défaut, car l'organisation sé-
rieuse qui est à la tête de cette institution est un gage assuré
de progrès et de réussite.,
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A LA CHAMBRE DE COMMERCE

A la jéic&Pe :rcr '1j
té le rapport du Comité de Législation recommandant
que la loi concernant les actions "qui tam" soit amen-
dée -- Ce même Comité, après enquite, déclare que la
loi des licences n'est pas observée dans Hrombre de
mnluMpaltés.

Le Conseil de la Chambre de Commerce, à sa séance de
mercredi, 31 janvier, a discuté plusieurs graves questions,
dont une, en particulier, a soulevé un assez long débat.
L'assemblée était présidée par M. Frédéric C. Larivière.

On a adopté le rapport suivant du conté de législation
concernant les actions "qui tam":

Votre comité, ayant pris connaissance des plaintes que
l'on formule contre l'abus des actions "qui tam", recommande
la législation:

Attendu que les actions "qui tam" ou les actions popu-
laires pour le recouvrement des pénalités, sont devenues,
dans le district de Montréal, un abus public, en autant que
ces actions sont instituées par des particuliers, non dans le
but de faire observer la loi, mais seulement pour faire du
pécule, et

Attendu que la Chambre ne retire aucun revenu de ces
actions quand elles sont iñ~tituséeso-mm présentementpar -
des particuliers, en autant que très .peu .de ces actions sont
menées jusqu'au bout;

Résolu que, réitérant une résolution qu'elle a passée le
22 février 191r, la Chambre de Commerce prie de nouveau
l'hon. Procureur-Général de la province de Québec d'amen-
der la loi à la présente session de laLégislature de la pro-
vince, de façon à empêcher l'institution de ces actions autre-
ment que par l'intermédiaire de l'officier qualifié de la Cou-
ronne, et de plus, à donner aux parties en déraut, un avis
comportant un délai raisonnable pour lui permettre de se
conformer à la loi.

C'est le rapport du même comité de législation que pré-
side l'hon. M. Alphonse Desjardins qui a soulevé le plus long
débat. Ce rapport a été finalement adopté avec quelques

,modifications, comme on le verra plus loin, après que MM.
Desjardins, le Lt.-Col. Labelle, Adélard Fortin, Ludger Gra-
vel, Joseph Fortier, Loranger, C.R., conseil de la Chambre,
et quelques autres eurent exprimé leur opinion.

Voici le texte de ce rapport qui ne manquera pas d'inté-
resser nos conseillers municipaux de la province:

A l'occasion des plaintes portées à notre Chambre par
une classe nombreuse de voyageurs sur la tenue rien moins
que satisfaisante d'un trop grand nombre d'hôtels de campa-
gnes dans la province de Québec, votre comité a reçu ins-
truction d'en étudier les causes êt de rechercher quelles me-
sures pourraient y apporter remède.

Votre comité, après enquête, a fait le rapport soumis à
l'assemblée de la Chambre tenue le 22 novembre rgrr, lequel,
après considération sérieuse, fut adopté. il fut de plus or-
donné que ce rapport serait soumis aux Chambres-Soeurs
pour obtenir leur avis et dans le cas d'approbation, solliciter
leur concours.

De la nature des objections soulevées par quelques-unes
de ces Chambres et des réclamations publiées par certaines
personnes au nom de la tempérance, il appert que la démar-
che de notre Chambre a donné lieu à des protestations hos-
tiles et à des malentendus; que les uns y ont trouvé une at-
teinte portée à l'autonomie des conseils municipaux; d'autres
l'ont considérée comme un moyen déguisé de favoriser indû-
-me-* la- commre tien. lillupirâm

L'attention de la Chambre ayant été appelée sur cette
interprétation donnée à sa résolution, a jugé utile de fournir
une explication plus ample de son attitude, et a, en consé-
quence, chargé le comité de Législation d'en expliquer la te-
neur et le but,

Votre eomité s'est donc réuni de nouveau; il a recueilli
des informations additionnelles sur la fonctionnement ra-
loi des licences dans la campagne, entendu de nouvelles
plaintes et vérifié leur bien-fondé, et il a le regret d'être obli-
gé de réaffirmer que les exigences de la loi ne sont pas rem-
plies dans nombre de municipalités, que le public voyageur ne
reçoit pas dans les hôtels licenciés le traitement auquel il a
droit, que les chambres sont mal tenues, la table est négligée,
l'attention à peu près exclusive de l'hôtelier se concentrant
sur la buvette et les profits faciles qu'il peut en retirer, qu'en
dépit des plaintes portées contre la tenue de ces hôtels de-
vant les conseils municipaux, rien n'est fait pour satisfaire
aux réclamations du public; que d'année en année, les licen-
ces leur sont renouvelées avec la même facilité, qu'aucun ef-
fort sérieux n'est fait pour forcer les porteurs de licences à
améliorer leurs établissements.

Que, dans de nombreux cas, les membres des conseils
1municipaux ne savent pas se soustraire aux influences que
les. détenteurs de licences mettent trop souvent en jeu pour
paralyser leur action.

Que, par contre, des hôteliers parfaitement qualifiés, à la
suite de divisions locales, politiques ou municipales ou de
simples rivalités, se sont vus dépouillés de leurs licences au
bénéficed!hommes ineompétents qui avaient su s'emparer du
vote de la majorité; de là l'excuseiiivoquée-par-certains
d'entre eux pour ne pas apporter à leur établissement les
améliorations nécessaires pour l'accommodation du public.

.Votre comité, est-il dit dans la résolution, croit que l'in-
tervention des autorités, en ce qui regarde le confort des
voyageurs, dans les hôtels, est aussi urgente que son Inter-
veneion dans le bon entretien des chemins, que personne n'a
encore songé à considérer comme un danger porté à l'auto-
nomie des municipalités.

C'est ici que se produit l'amendement: Votre comité
persiste à recommander que, tout en réservant aux conseils
le droit de décider du maintien ou du refus de toutes licences
dans les limites de leur municipalité, votre comité, tout en
respectant le droit qu'ont les conseillers municipaux de don-
ner des licences et d'en retrancher, d'en fixer le nombre dans
les limites de leur juridiction, persiste à recommander que le
nom du porteur de la licence soit laissé à une commission
spéciale qui. ne relève pas directement du vote des contri-
buables, mais qui tienne ses pouvoirs soit du conseil de
comté soit de toute autre source qui assure à son action une
complète indépendance.

En a'gissant ainsi, votre comité croit que la Chambre de
Commerce travaille dans l'intérêt du public voyageur et en
même temps dans le but de prévenir les abus de la vente des
liqueurs trop fréquemment encouragés par l'assurance de
l'impunité.

A l'appui de cette résolution, l'hon. M. Desjardins dit
qu'il est temps de mettre-fin-à l'accusation portée contre la
Chambre de Commerce, de se faire l'instrument des mar-
chands de liqueurs. Notre but est d'enrayer le mal dont on
se plaint et non de le propager. Notre but est d'indiquer le
mal et les. abus. Le mal, c'est l'hôtel mal tenu. On confond
les voyageurs respectables ou honorables avec les écumeurs
de bars, en certains journaux, comme si un voyageur de coný'
merce, qui a vingt-cinq année de service actif, pouvait être
confondu avec un voyou sous prétexte qu'il dengnde un apé-
ritif au retour d'un voyage pénible d'une quarintaine de
milles en voiture par des chemins impossibles.

Tout ce que nous demandons, c'est que le public voya-
eur trouve aux étapes qu'il parcourt des hôtels recomman-

dables et confortables. Nous condamnons les hôteliers de la
campagne qui ne comptent que sur leurs bars pour "joindre
les deux bouts". La Chambre, au reste, c'est déjà prononcée
en faveur de la tempérance, pour que l'on ne vienne pas nous
accuser de précher aujourd'hui la vente illicite des liqueurs.
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Les conseils municipaux, en toute cette affaire, se con-
duisent comme dans les cas où il s'agit d'améliorer leur route.
Pourquoi ne pas vous tinii au niveau des autres provinces
qui, avancent au lieu de rester dans le "statu quo" comme
nous le faisons, dans la province de Québec?

M. Ludger Gravel, l'un des membres les plus assidus de
la Chambre, qui connait la province de Québec pour l'avoir
parcourue pendant plus de trente ans, fait un récit amusant,
mais aussi très éloquent des conditions où se trouve le voya-
geur de commerce arrivant en un village qu'il prend d'assaut.
"Il y a vingt ans, dit M. Gravel, les hôtels de la campagne
étaient ce qu'ils sont aujourd'hui. Encertains villages, un
hôtelier possesseur d'un permis de vente de liqueurs, serait
amplement suffisant. Le conseil municipal accorde deux ou
trois permis de vente, et, naturellement, on fait 'agir" le bar
pour se rattraper. M. Gravel cite le trait suivant-d'un hôte-
lier, qui lui disait un jour:

"Ahl vous avez fait 40 milles en voiture, vous protestez
contre la manière dont le lit que je vous donne est tenu;
mais, monsieur, vous avez tort; savez-vous que les couver-
tures de ce lit ont été "changées" avant-hier, et qu'un seul
homme y a couché? C'était un homme de chantier, mon-
sieur, il était atteint de consorpption, mais à part cela, il
était aussi propre que vous.

Ce soir-là, M. Gravcl coucha--debout,
M. Adélard Fortier a parlé avec énergie pour l'améliora-

tion de'nis-h6feTs, à tous les points de vue.
Finalement, la résolution citée plus haut fut adoptée.

UN TRUST SANS NOM

Un trust ne portant pas de nom et formé à Buffalo, s'est
assuré le contrôle de go pour cent de la fabrication et de la
vente des bicyclettes, des motocyclettes et d'une forte propor-
tion d'accessoires de bicyclettes; il a ainsi enfreint la loi
Sherman contre les trusts, et a été mis en accusation par un
Grand Jury Fédéral.

L'acte d'inculpation comprend huit chefs d'accusation;
dix-huit individus et six compagnies sont accusés d'avoir
cherché à restreindre leur production .et le commerce de
concurrents et de marchands en gros, afin de monopoliser
cette industrie.

Les compagnies en questioâ sont les stesa i New
Departure Manufacturing Company, Corbin Screw Corpora-
tion, Aurore Automatic Machinery Company, Miami Cycle
and Manufacturing Company, Eclipse Machinery7 Company,
Buffalo Metal Goods Company.

Les représentants de ces six compagnies ont fait, en
19o8, un arrangement fixant arbitrairement les prix et four-
nissant un système de pénalités et de mise à l'index. Aucun
nom de corporation ne fut adopté par ce trust, bien que cette
combinaison soit connue du commerce sous le nom de
"Association of Coaster Brake Licenses".

LES ELECTIONS A LA CHAMBRE DE COMMERCE
FRANÇAISE

LES ELECTIONS DU BOARD-OF TRADE

Le Board of Trade de Montréal a procédé, la semaine
dernière, à.l'élection des officiers de ses divers bureaux. Voici
quels en ont été les résultats:

Président: - M. R. Wilson Reford.
Premier Vice-Président: - M. Huntley R. Drummond.
Deuxième Vice-Président: - M. R. J. Dale.
Trésorier: - M. Jos. Quintal.
Conseil: - MM. W. F. Angus, Geo. F. Benson, Armand

Chaput, Jas. Elmsly, H. J. Fullçr, A. Hamilton Gault, W. K.
Grafftey, John A. Gunn, L. L. Henderson, W. W. Hutchison,
William Lyall, Vincent A. Ward.

Burpau d'arbitrage: - MM. R. M. Ballantyne, Jeffrey H.
Burland, Geo. L. Cains, James Carruthers, W. W. Craig,
C. B. Esdaile, W. I. Gear, E. B. Greenshields, Alex. McFee,
John McKergow, F. Robertson, Norman Wight.

COMPAGNIES INCORPOREES

Des lettres patentes ont été accordées par le Lieute-
nant-Gouverneur de la province de Québec, incorporant:

"G. Delisle, Limitée"; agence et courtage de biens, meu-
bles et immeubles, assurances maritime, sur la vie, contre le
feýu contres7accidénefftet transactionsfinancières-de-toute&-
sortes, à Chicoutimi. Capital-actions, $2o,ooo.co.

"Arlington Hotel Co."; faire en général et dans toutes
ses branches les affaires d'hôteliers et restaurateurs, et tou-
tes autres affaires~qui peuv¯eit -être-ndutter-enrtapport---
icelles, telles que boutiques de barbier, salles de pool et de
billard, magasins de cigares et de tabacs, etc., à Montréal.
Capital-actions, $20,000.00.

"Montreal West Realty Company"; agence et courtage
de biens, meubles et immeubles, commerce de matériaux de
construction, et transactions financières de toutes sortes, à
Montréal. Capital-actions, $95,000.00.

"The Minerals Investment Company, Limited," acquisi-
tion, exploration et exploitation de terres, mines et droits de
mines, et commerce de métaux et substances minérales de
toutes sortes, et toutes transactions financières jugées dans
l'intérêt de la compagnie, à Montréal. Capital-actions,
$200,000.0.

"Poitras Frères, Limitée," commerce général de mar-
chandises de laine, coton, soie, et d'étoffes et tissus de toutes
sortes, ainsi que de vêtements, costumes, habillements, etc.,
à Joliette. Capital-actions, $45,ooo.oo.

"Twin City Development Company of Montreal," acqui-
sition et exploitation d'une terre désignée aux plan et
livre de renvoi officiels de Laprairie comme étant les numé-
ros 12 et 76, et exercer le commerce de courtiers d'immeu-
bles pour la revente de la dite terre, à Montréal. Capital-
actions, $8o,ooo.oo.

ACCUSE DE RECEPTION

- Nous avons reçu les superbes calendriers de:
La Chambre de Commerce Française qui vient de célé- J.-A. Davis & Co., Limited, agents d'immeubles et d'as-

brer récemment le vingt-cirnquième anniversaire de sa fonda- surances, placements d'argent, 82 rue St-François-Xavier, à
tion, a procédé 10 25 janvier écoulé à l'élection de son Con- Montréal;
seil d'Administration pour l'année g12. La Howard Smith Paper Co., fabricants de papiers, 138

La Chambre est toujours sous la présidence d'honneur McGill street, Montréal;
du Consul de France au Canada, et sous la présidence ac- La Prudential Trust Co., placements d'argent, 4r St-
tive de M. A. F. Revol, conseiller du commerce extérieur François-Xaxier, Montréal,
de la France. M. J. Obalski a été nommé vice-président ete.
M. G. Vennat, secrétaire. Le trésorier est M. G. Husson. Limited, 80-82 Victoria Square et 8-10-i2 Latour strect,

Les conseillers pour l'année courante sont: MM. M. Che- Montréal.
valier, E. Galibert, J. R. Genin, H. Jonas, C. A. Chouillou, Nous sommes sensibles à ces envois et'adressons nos
C. Galibert, G. Housson et E. VaNtelat. plus vifs remerciements aux envoyeurs.
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L'INAUGURATION DU CLJB DES VOYAGEURS DE
COMMERCE

NOUVELLES CHARTES

"La Gazette du Canada" publie les nouvelles chartes ac-
cordées souse seud- i dE t :d C d V A i i

Le Club des Voyageurs de Commerce dont nous annon- cel. q o t a o cm gi ya l pn
cions la fondation dans notre numéro du 29 décembre dernier ciple plc d'affair an s oine an u er
a été inauguré le samedi 27 janvier, au No 9: rue Sherbrooke c Te St. darens ld opnyd Q iéed
Est. La soirée fut particulièrement brillante. Le nouvel im- "Tre généra re, acir ferani, ede tous
meuble de l'association des voyageurs avait été luxueusement
décoré pour la circonstance et magnifiquement illuminé. Les commerce d'automobiles, de moteurs pour bateaux, et de
membres du club étaient venus nombreux à cette fête et la moteurs à gaz, à vapeur et électriques, d'engins, de machines
plus franche gaité n'y fit pas défaut. de toutes sortes et de tous leurs accessoires, à Montréal.

Remarqués dans l'assistance Sir Rodolphe Forget, MM. Capital-actions, $5oooo.oo.
Godfroy Langlois, député de St-Louis; l'échevin Robinson, "St. Denis Realties, Limited," ag
M. A. J. Hudon, mairè de Richmond; M. O. S. Perrault, biens meubles et immeubles, et transIctions financières de
Ludger Gravel, le Col. Labelle, etc. toutes sortes, à Montréal. Capital-actions, $ioo,ooo.oo.

La soirée s'ouvrit par une série de discours qui furent "Salvation Match Company of Canada, Linitéil» fabri-
prononcés par Sir Rodolphe Forget, M. O. S. Perrault, Col. cation, importation et commerce général d'allumettes de
Labelle, Ludger Gravel, Godfroy Langlois et Michaud, gé- toute description, et des boîtes ou paquets servant à leur
rant général du club. empaquetage, dans la ville de Cookahire. Capital-actions,

On festoya avec entrain jusqu'à une heure très avan- $450,000
cée de la nuit et en se séparant chacun put Lemporter l'im- "Dorval Island Service Company, Limited," agence et
pression d'une fête délicieuse d'inauguration faisant présager courtage de biens meubles et immeubles et transactions
de bonnes heures d'agrément au nouveau club. financières de toutes sortes, à Montréal. Capital-actions,

Parmi les convives citons: A. J. Hudon, Jos. Robinson, $5oooo.oo.
_ éch.; S. J. Chapleau, Edmond Sayer, M. Gauthier, J. A. La- "Caloricine, Limited," commerce général de produitt

vieZ.¯ enot LJ.La , Lemers, JM--R- dexpiosi -tombustibles, médecine.atmtée
Fontaine, J. S. Bourbonnière, Paul Favreau, Jos. Leblanc, toniques, sirops, tablettes, huiles, onguents et remèdes de
Ludger Gravel, J. A. Naud, Hercule Giroux, E. Benoit, C. N. toutes sortes, à Montréal. Capital-actions, $1oo,0o0.oo.
Robitaille. W. Blanchard, J. Blanchard, J. R. Berthiaume, "The North River Electric Company, Linited," usines
J. P. Marchand, Arthur Chabot, J. E. Desjardins, Henri Ju- pour la fourniture de lumière électrique et au gaz, de pou-
neau, J. Belisle, Gustave Mathieu, L. P. Brunelle, L. Trudel, voir électrique et hydraulique, force motrice, etc., dans la
Paul Forest, A. Racine, P. L. Valiquette, Maxwell Murdock, ville de St-André, Est. Capital-actions, $goooo.ooo.
David Lefebvre, etc., etc. "Rubinovich & Haskell, Limited," Commerce général de

Nous détachons ce joli passage du discours de M. O.-. marchandises de nouveauté, bijouterie, ferronnerie, livres,
Perrault, vice-président honoraire du club: meubles, et tous articles de ménage, à Montréal. Capital-

"Votre association est en effet d'une grande importance actions, $25oooo.oo.
et d'une grande utilité non seulement pour vous-mêmes, mais "Riviera Rçalty Company, Limited," courtage de biens
pour vos patrons, pour le commerce et pour le public de ce meubles et immeubles, agence d'assurance et transactions
pays, financières de toutes sortes, à Montréal. Capital-actions,

"Danc vos réunions officielles, dans vos rencontres deQ
chaque jour, dans ce: club magnifique que les efforts de VOS "Canada Foundries and Forgings, Limited," Ingénieurs,
officiers ont créé et installé comme par enchantement, vous mineurs, fondeurs de fer et d'acier, et commerce général du
pouvez discuter les intérêts et les besoins du commerce; fer, de l'acier et de tous les autres métaux, à Montréal. Ca-
suggérer acx autorités publiques des réformes pour l'amélio- pital-actions, $,ooo,oou.oo.
ration de nos.routes, de nos voies et moyens de transport, "Point Comfort Lands, Limited," agence et courtage de
ainsi que des établissements destinés à recevoir le public; biens meubles et immeubles, et transactions financières de
donner à nos gouvernants le bénéfice de vos voyages et de toutes sortes, à Montréal. Capital-actions, $76o,ooo.oo.
votre expérience. "South Shore Power and Paper Company, Limited,"

"Vous pouvez encore discuter les méthodes de vos pa- commerce général de bois de pulpe, bois de construction et
trons, les blâmer ou les approuver; dire beaucoup de bien bois de toutes sortes, de terres à bois, droits et privilèges,
d'eux ete quelques fois, lorsqu'ils le méritent, un peu de mal m etc., à Montréal. Capital-actions, $2,oooaooo.oo.
ce qui souvent fait du bien. Vous apporterez, j'espère, dans_________
ces discussions, cet esprit de justice et-de bienveillance qui
doit dominer toujours dans les rapports entre membres UN TRUST DE LA VOLAILLE
d'une même famille, car vous jetez en ce moment lefesbasesn
d'une nouvelle famille commerciale et sociale, qui, j'en suis La ville de New-York possède maintenant un trust de
sûr, et je vous le souhaite très ardemment, aura toujours le la volaille, et un comité a fait appel aux consomm4feurs et
charme dei familles que Dieu veut bien -faire heureuses et aux marchands détaillans; un certain nombre de mdrchands
prospères et dont il éloigne les inconsolabes tristesses, importants de volaille sont entrés dans la combinaison dans

"Et, dans cette famille, tous seront les bienvenus, quelles le but de se rendre maîtres du marché -de la volaille.
que soient leur race ou leur langue, leurs croyances reli- Plusieurs marchands de Montréal ont été interviewée à
gieuses ou leur loi politique, ce sujet et on leur a demandé leur opinion sur la possibilité

"Vous ne fondez pa" un église ni un parlement, mais une d'une extension de ce trust au Canada et particulièrement à
association large, généreuse, -hospitalipre, dans laquelle gran- Montréal. Tous ont été unanimes à dire qu'ils ne croyaient
diront le-respect l'esteme, la nnneentente de tous les boii pas que le nouveau trust affecterait le moins du monde le
Canadiens intéressés à la prospérité, à la paix, à l'harmonie, marché canien. Le drte Le d pour cent mposé sura
au progrès de la terre canadienne que nous avons faite et volaille provenant des Etats-Unis et celui de cinq pour ent
que nous voulons garder pour nous et pour ceux qui vien- imposé à la volaille entrant du Canada aux Etats-Unis, cm-
drontaprès nous." pêcheraient les opérations du trust au Canidns
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L'INITIATIVE

SA VALEUR POUR LE VENDEUR
L'initiative, ta faculté de faire quelque chose sans être

comman4é, de penser par soi-même est une des conditions
les plus importantes qui soit dans les affaires et dans le
commerce d'aujourd'hui.

Il n'y a jamais eu une telle demande de ces hommes sus-
ceptibles de trouver dans leur tête des méthodes nouvelles et

meilleures pour la vente des marchandises; les propriétaires
de magasins se les disputent et les recherchent avec empres-
sement.

Plus que jamais, on a besoin à l'heure actuelle dans les
bureaux de direction des grosses maisons, de ces individus
dont le cerveau est un perpétuel centre de méditation fécon-
de et d'où naissent les idées les plus originales et les perfec-
tionnements les plus surprenants.

Dans les départements de publicité, l'homme d'initiative
est un auxiliaire on ne peut plus précieux, car il imagine
journellement des moyens nouveaux de réclame, il trouve
des manières à la fois élégantes et convaincantes de dire au
public les qualités d'un article nouveau; il s'ingénue à décou-
vrir unt-formeeensatinnnelle pour la composition d'une an-
nonce ancienne ou récente et est une véritiT- e1ue re-poiir -

la maison qui a recours à ses services.
De nos jours, le monde des affaires a besoin. de son-

geurs - non pas de ceux qui rêvent à des choses imprécises
et promènent leur pensée dans des atmosphères floues et

-indéfinies - mais de ceux qui rivent continuellement leue

-pensée à une idée concise, qui revêtent à force de réflexion
leur songerie d'une forme concrête et pratique, qui martel-
lent pour ainsi dire, dans leur cerveau, leurs idées premières
avec les arguments de leur raison et en font jaillir une pensée
vraiement personnelle et prometteuse d'améliorations certai-
nes. Il nous faut des "rêveurs" capables de faire de leurs
"rêves" des réalités. On ne leur ménagera pas le temps de la
réflexion, on leur accordera de longs jours de méditation
pourvu que de ce recueillement surgissent des résultats.

Aussi bien dans l'industrie que dans le commerce, on ap-
précie ces hommes dont l'esprit perpétuellement en activité,
jette des lueurs innombrables qui deviennent les véritables
phares éclairant la route du pays.

Les marchandsr ne demandent qu'à s'assurer le concours
de commis susceptibles de faire par eux-mêmes des change-
ments qui marqueront un pas en avant dans leur commerce,
ils recherchent les vendeurs qui trouvent spontanément pour'
vendre au consommateur des moyens plus efficaces que ceux
employés jusqu'ici.

C'est avec plaisir que les directeurs d'entreprises com-
merciales donneront quelques heures de loisir à tel jeune
homme ou telle jeune femme pour lui permettre l'étude
d'une idée neuve devant apporter une amélioration dans le
travail ou provoquer l'adoption d'un principe destiné à réali-

ser une économie de temps ou d'argent dans les affaires de
la maison.

Dans les importantes entreprises d'aujourd'hui, les hom-
mes dont on prise le plus les services, ne sont pas ceux qui
exécutent un travail bruyant et qui affectent de se dépenser
dans compter pour les besoins de leur charge, mais ce sont
ceux qui dans la réclusion de bureaux privés, fièvreusement
penchés sur de vastes feuilles de papier y tracent d'audacieu-
--- scampagne de vente, noircissent les pages blanches d'an-
nonces originalement composées ou i'iWdiniiM aasable'S
sur les chiffres des livres pour établir un système de comp-

tes d'une façon nette et précise assurant ainsi la vitalité des
sociétés dont ils sont les piliers modestes mais solides et in-
dispensables.

Ces hommes qu'on rencontre peu, absorbés qu'ils sont
par leur labeur soutenu, sontpour ainsi dire les maréchaux
de camp des affaires, ils tracent 'les grandes lignes de l'ac-
tion qui va se dérouler suivant leuars instructions, laissant
aux subordonnés le soin d'exécuter leurs plans. Ils prévoient
les conséquences des événement probables; pour eux, le
commerce est une partie d'échecs qu'on doit joner d'habile
manière si on veut la gagner.

L'initiative, cette faculté de faire des choses originales
est un des dons les plus nécessaires à l'homme'd!actipn. Elle
n'implique pas seulement l'idée d'exécuter des choses fon-
cièrement pratiqnes, de créer un mouvement, de faire le pre-
mier pas dans une campagne, mais aussi et surtout de de-
vancer les autres et de mettre en pratique ses idées person-
nelles avant qu'un autre individu ou qu'une maison rivale
ne les ait adoptées pour son propre compte.

L'originalité et l'initiative ne doivent cependant pas être
confondues avec les idées fantaisistes de ceñlaîns.q--ui-ic-u-
mulent projets sur projets et élaborent maints plans qui ne
tiendront pas debout à l'épreuve pratique des affaires.

Le chercheur vraiement original, le fureteur d'idées ré-
ellement habile est celui qui a qualité pour faire un travail,
possédant une expérience approfondie qui le préserve d'unf
faux-pas.

Les hommes de cette trempe ne courent pas les rues,
il sont plus rares qu'on ne le pense généralement et lors-
qu'un maison a mis le main sur l'un d'eux, elle doit le garder
jalousement, car sa valeur est inappréciable.

Les procédés scientifiques étant employés de plus en
plus pour le travail de bureau ainsi que pour la vente, la
qualité du travail et de ceux qui l'exécutent remplace la quai-
tité. Il est prouvé que dans un bureau, des hommes à sala-
res élevés peuvent par l'emploi de procédés nouveaux fa.i e
une considérable économie de travail et effectuer avec un
personnel réduit ce qui réclamait autrefois un nombre beav
coup plus grand d'employés provoquant ainsi une ré.itan
importante des dépenses.

Quelques hommes d'affaires se font une fausse concep-
tion de l'initiative. Ils se figurent que cette qualité est sy-
nonyme, d'actif, de remuant; ils s'imaginent qu'elle sé mani-
feste par la rapidité du travail chez les vendeurs, alors que
cette dextérité et cette promptittole peut souvent faire en ef-
fet quelque impression, mais représente presque-toujours une
perte d'énergie.

Le véritable homme d'initiative est bien souvent l'être
le plus tranquille de votre magasin ou de votre bureau; il est
pondéré, équilibré, méthodique, il pense et il réfléchit cons-
tamment et c'est parce qu'il joint au geste de sa main une
pensée de son esprit qu'il est supérieur aux autres, donne des
arguments plus efficaces et fait son travail d'une façon origi-
nale et meilleure.

L'initiative. centuple la valeur du vendeur parce qu elle

le distingue du simple preneur d'ordres et le rend capable
de vendre n'importe quelle espèce de marchandises. Le me-

me client qui n'achèterait que pour quelques dollars de mar-

chandises à un vendeur ordinaire doublera ses achats devant

la puissance suggestlvda mis d'iniiativequi sexprime
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avec beaucoup plus d'autorité. Il sait quand et comment of-
frir tel ou tel article il n'engage pas son' client à acheter
quelque cho'se dont il n'a pas besoin mais il sait lui proposer
quelque chose dont il n'a pas eu la pensée mais qu'n suffira
de lui montrer poura lui prouver que c'est bien là l'objet
répondant à son désir.

Développez l'initia'tive chez vos commis de vente et vos
employés de bureaux. Faites que vos vendeur pensent par
eux-mêmes;. récompensez vos cqmptables lorsqu'ils imagi-
nent une fpçon d'économiser du temps et du travail dans la
tenue de vos livres.

Vous retirerez de g-os avantages en cultivant l'initiative
chez ceux que vous employez cela vous aidera considérable-
ment à augmeqter vos affaires et contribuera pour beaucoup
à la prospérité de-votre maison.

LA SITUATION DES CAFES

Le "Bulletin de Correspondance" du Havre écrit, à la
date du 15 janvier:

-Il semblerait que le Brésil ait maintenant épuisé sa
force de résistance; samedi, les cours à Rio ont baissé de 150
reis ($o.î8) et ceux de Santos de î5o à 200 reis. ($o.18 à $0.23).
Il parait, du reste, que les cotes de coût et fret sont en forte
baisse et, comme toujours, plus le Brésil fait des concessions,

rette. Les propriétaires d'automobiles de Londres, au dire
des marchands de tabac, montrent déjà une tendance mar-
quée à priser habituellement.

La vente du tabac à priser a beaucoup augmenté l'an-
née dernière," disait un des principaux marchands de Picca-
dilly; "je dois dire que je vends maintenant deux ou trois
livres de plus de tabac à priser par semaine que je n'en ven-
dais il y a douze mois. Beaucoup de mes clients acheteurs
de tabac à priser sont des automobilistes. Ils prisent d'une
part parce qu'ils n'éprouvent pas de satisfaction à fumer la
cigarette ou la pipe en plein air, d'autre part' parce que le
tabac à priser est un soulagement sur une route poussiéreuse.
Son action aide à débarrasser les narines de la poussière."

Un autre expert, un membre d'une maison écossaise bien
connue, faisant le commerce des tabacs, convient que la
vente du tabac à priser augmente.

"La vogue du tabac à priser n'a jamais complètement
disparu," dlisait-il, "mais récemment la demande pour ce ta-
bac a été remarquableient active. Les automobilistes sont
parmi nos meilleurs clients. Au cours d'une longue course
en plein air, on a toujours une tendance à s'assoupir; le-tabac
à priser aide à combattre cette tendance."

LA VOGUE CROISSANTE DE L'AUTOMOBILE
ELECTRIQUE

moins irtrouve 'acher at-à New-York, il coitiñ Fn gééi-al, dit se rend peu compte des. perfectionne-
à faireeuve de très mauvaises dispositions, bien que l'on
annone tôujours une reprise comme étant imminente. Il est rarement les progrès successifs qi ont modifié sa construc-
évident que celle-ci se produira, mais on se demande si,.avant tion depuis que les premiers modèles ont été lancés sur le
cela, la situation ne devra pas être- complètement assainie, et, -- -quet anucs.
pour obtenir ce résultat il semble qu'il y ait encôre beaucoup On ne s'arrête guère à songcr que dc longues et labo-
à faire sur certains marchés. rieuses années d'expérience ont apporté de nombreux chan-

En tous cas, sur notre place, la confiance disparait au gements dans le premier type de voiture électrique et que
fur et à mesure que les prix s'affaissent et il semblerait main- cette évolution a fait aujourd'hui, aussi bien de l'électrique
tenant qu'il n'y ait plus de limite à la baisse. Cependant, de plaisance, que de l'électrique commerciale, un véhicule
quelques personnes comptent encore sur l'intervention des véritablement irréprochable en tous points.
grands haussiers, mais on ne voit pas ce qui pourrait les en- Les inconvénients du début qui consistaient principale-
gager à intervenir avant que le Comité des Ventes ait pris ment dans la limite de la charge et le peu de distance qu'il
une décision concernant les-quantités à vendre pendant cette était permis de parcourir sur une seule charge, ont été large-
année. nient enrayés grc. aux perfectionnements des batteries, dçs

Cela parait être l'opinion la plus générale et, par suite, moteurs et des £C'n e transmission.
on conçoit qu'il ne soit possible de trouver des acheteurs 1. voiture 1lect ique d'aujourd'hui, et principalement la
qu'en faisant de fortes concessions. Ainsi, ce matin, la cote "Détroit qui est la meilleure, possède en plus des
a été baissée de r fr. 50 ($o.3o) et, ensuite, la baisse s'est en- siennes propres, toutes les qualités des autres automobiles
core accentuée. On a ainsi pu traiter à 25, 50 et 75 c. (5, 1o <le luxe. Il est bien certain que l'électrique est appelée à un
et 15 cents) de moins que la cote. Pe'ndant un moment, la grand avenir. Pour l'instant, son principal champ d'utilité
tendance s'est raffermie et on était presque revenu à la cote, est dans les villes, parce que la limite de ces services n'ex-
mais, en dernier lieu, il fallait voir, de nouveau, 25 à 50 c. cède pas 50 à 100 milles.
15 à io cents) de moins. Le roulement maximum journalier pour les véhicules

Cet après-midi, la tendance était, de nouveau, plus ferme, commerciaux dans îe service des villes est d'environ 6o
le sorte que la cote a constaté une hausse de 50 centimes nis
(1o cents). C'est pourquoi beaucoup de maisons de commerce,.ayant

En disponible, il ne se traite que peu de chose et, en fait, reconnu la qualité des services rendus par l'électrique, l'ont'
rn ne s'intéresse guère qu'au livrable.-"L'Epicier," de Paris. adoptée avec satisfaction comme mode de livraison.

a , ý A vrai dire, c'est à la femme que l'auto *mobile électrique
NOUVELLE VOGUE DU TABAC A PRISER EN doit son extension, bien que ses avantages l'ait fait apprécier

ANGLETERRE /-par les hommes d'affaires surtout à cause de sa sûreté, de sa
propreté et de l'aisance avec laquelle elle peut être conduite

Les automobilistes ne pouvant pas fumer, adoptent l'usage dans des rues très encombrées.
du tabac en poudre. Comme automobile de dame, l'électrique est idéale et

son mécanisme peu compliqué en permet le maniement à la
On a remarqué dernièrement que l'habitude de priser main la moins experte.

"tait remise en. grande voge et il parait que l'automobilisme On peut penser, cependant, que dans un avenir prochain,
en est cause..O Ne pouvant fumer confortablement pendant l'électrique deviendra la vértable auto de famille; pour les
leu1rs courses, beaucoup d'automobilistes ont commencé à visites aux magasins, pour les théâtres, pour les rendez-vous
aire usage de tabac à priser, et-maintenant cette pratiqu de l'après-midi, pour les courtns promenades à la campagne,

devenue s -gééalequunclub de prie"rs. dont font- etc-, lélectrique et "c rnntyp ed oite éte etqnpore
partie beaucoup d'automobilistes, vient d'ctre ouvert à Leeds. rêvé et les irfectionnements qu'on y apporte chaque année

Ce ne sont pav seulement les automobilistes de Leeds en feront bientôt l'indispensable auxiliaire aussi bien de
qui revienne nt à une pratique qui était aussi commune, i y a l'homme d'affaires que de l'élégante, servant à la fois pour
cinquante ans, que l'est aujourd'hui celle de fumer la cvo- les nécessités du commerce et pour l'agrément.
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LA CHAU SSU RfE
LE COMMERCE DE CHAUSSURES

Augmentez la vente deu accesioires

Ayez des cartes imprimées appelant l'attentiorL sur la
ligne· que vous mettez en étalage et vous serez le premier
surpris du développement de vos affaires.

Vous pourrez même allouer à vos commis de vente un

bans tout commerce, il ne faut pas mépriser la vente des tan pour cent sur ta vente de ces articles speciaux qu us se.

petits articles; n'oubliez pas le dicton: "Les petits ruisseaux ront ainsi plus disposés à offrir aux acheteurs de chaussurc,
font les grandes rivières" et dites-vous bien que chaqte ce leur sera un stimulant et les engagera à en pousser la
vente, si minime soit-elle, ajoutée à votre total général, en vente.
grossira le montant. Il serait bon également, de temps à autre, de réserci

Vous étes-vous occupé pendant l'année passée des diffé- -espace dont vous disposez pour votre réclame dans un(
rents articles afférents au port de la chaussure et vous êtes- revue ou un journal, à ceslignes spéciales. Ces anoi
vous ingénié à en proposer l'achàt à tous ceux qui se sont devront se rapporter à ce qui se porte à chaque saison
présentés à votre magasin pour acheter de la chaussure? Certains de ces articles sont portés seulement à une
Ce sont des fournitures dont tout le monde a besoin et qu'il de l'année, alors que d'autres sont d'un port courant et con
est bon, par conséquent, de ne pas négliger. tinu. Dans l'annonce, il faudra tenir compte de cette inter

Trop souvent on est porté à laisser de côté ces acces- mittence.
soires. parce que la vente de chaque unité représente une Plus vous pousserez cette vente, plus l'attention du pu
somme minime dont l'intérêt paràit médiocre. Rien nest blic s'y portera.
plus faux. Sans doute, la vente de tels articles ne chiffre Un marchand de chaussures n'a pas de raisons de né
pas à la fin d'une journée, mais si vbus en faites le total dis- gliger ce point de vue et il n'est pas excusable de n'avoi
tinct-àia f de l'année, vous serez bien surpris de la somme point un assortiment complet d'accessoires, puisqu'à l'ex
élevée que cela représentera. dispositif approprié pour la vitrine, il n'en ré

Combien de choses se vendant un prix infime ont fait la suite aucun frais sùppléeitaîrës et que cefe pratique-lu
fortune des maisons qui en avaient enlrepris la vente-? Dans vaudra de nombreuses visites à son magasin et un importan
cet ordre d'idée, mais dans un genre différent, jetez un coup accroissement du nombre de ses clients.
d'oeil sur la prospérité extraordinaire "des compagnies cana-- Plus vous provoquerez de visites à votre magasin, plu
diennes de"tramways, aussi bien à Montréal-qu'à Toronto, vous effectuerez de ventes. Un établissement où règne 'ac
à Winnipeg ou Vancouver, et vous vous rendrez compte tivité, le mouvement, le va-et-vient des clients, attirera sire
comment des millions s'entassent par modestes ventes de ment la clientèle. Les gens aiment à faire des affaires là o
tickets de 5 cents. Beaucoup de fortunes se sont édifiées il y a évidence d'un fort mouvement de ventes.
sur des lignes dont les produits étaient livrés au public pour On peut résumer comme suit l'opportunité qu'il y a pou
un cent. Pensez à cela et vous ne serez plus tenté de négli-
ger la vente des articles d'un prix peu élevé. Cette vente d'articles à-côté, suscite de nouvelles affaire

La vente des accessoires dans la chaussure est beaucoup parce qu'elle fournit une demande constante pour des niai
plus productive que celle de la chaussure même, le taux du chandises courantes et populaires.
profit est beaucoup plus grand, il va de 25 à 50 p. c. Elle procure d'appréciables bénéfices parce que la mai

Si vous tenez correctement un rayon d'accessoires dans rité de ces articles rapporte de 25 à 50 pour cent.
votre magasin vous en tf erez d'importants résultats, il y a Elle classe le marchand qui la préconise comme un hon
beaucoup à faire dans. cet.te voie, sans que cela vous coùte
un cent de frais supplémentaires. 1 Elie est un profit net puisqu'elle augmente considérali

Prenons, par exemple, le talon en caoutchouc; sa con- ment les affaires sans amener un surcroit de dépenses.
sommation, au Canada seulement, a dépassé $250,000, l'an Elle est une réclame souveraine puisqu'elle attire con-
dernier, et il est de toute évidence, que ce montant pourrait Enle pbli à tr agan.
être supérieure de beaucoup, si tous les marchands de chius-
sures s'efforçaient à en pousser la vente. sant un courant d'affaires ininterrompu Dendant toutei'anne

Combien de millions de làcets-de chaussures sont-portés Elle ne récleme pas l'immobilisation d'i- gros capital
annuellement par le public canadien? Combien d'embau- le marchand a toutes facilités d'en augmenter ou d'en rédui
choirs, de boites de polish, de brosses, de tampons pour ta- son stock selon les besoins de son commerce.
lons, de supports de chevilles, de courroies de patins, de En un mot, si vous tenez plusieurs lignes d'une men
guêtres, de jambières, etc.? branche dans votre magasin, -vous diminuez le taux de

La diversité de ces accessoires surprendra beaucoup frais et augmentez de beaucoup votre profit net.
d'entre vous.

On peut établir, véritablement, qu'un vendeur énergique LES MARCHANDS DE CHAUSSURES
et capable, est susceptible d'intéresser huit clients sur dix
auxr accessoires de chaussures et si de la proposition de ces Le 25 janvier dernier avait lieu dans les salles du C t
articles à côté, ne résulte par une vente immédiate,. l'impres- Canadien, le deuxième banquet annuel de la section des nia
sion laissée ne manquera pas d'être favorable et de préparer chands de chussures de l'Association des Marchands l
le terrainpour des ventes futures. Vous n'aurez pas besoin tilleurs du Canada, sous la présidencu de M. E. Dussault.
de longues explications et de démonstrations savantes pour Assistaient à ce banquet: MM. W. U. Boivin, préside

faire accepter de tels articles; leur utilité évidente plaide provincial de l'Association; J. A. Falardeau, président d
d'elle-même, il vous suffira d'un peu de politesse, d'antu té succursale de Québec; J. A. Labonté, vice-président i

Plu vousnton posee et vne lslateto up

succursale de Montréal; Jos. Morrier, trésorier; J. G. 
Dans votre vitrine, résponet de vue et i ) ne ps e be deu nia

cespoires, et chaque semaine, mettez-en un différent. Par- chands de nouveautés; J. A. Beaudry, Ch. Desmarais, A.
fois utilisez une de vos devantures pour exposer des acces- Desmarais, H. Pepin, Jos. Lassalle, Denis Demers, J. t. acp
soires de toutes sortes pendant quelques jours, lerice, C. R. Lasalle, Herman Singer, G. H. Feathersttar
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Jos. L Grecspon, William Murray, H. Neville, de "Shoe
and Leather Journal"; R. L. Werry, de "Footwear Jourinal";
.\. M. Shink, président de la section des marchands de chaus-
sures de Québec; Arth. Voyer, vice-président; J. A. Mercier,
5ecrétaire; Joseph Charland, Jos. Plamondon; J. B. Bélanger
et A. Boisjoli, de Québec; J. E. Deslauriers, 2ème vice-prési-
dlent de la section des marchands de chaussures de Montréal;
.1 F. A. Alain, Raoul Vinette, P. Chicoine, C. E. Frégeau,
Il Robitaille, Ernest Labelle, Emile Larose, Emile Labelle,
Ed. Bélanger, J. H. Côté, B. Moise.

Le banquet fut des mieux réussis, et la franche gaité et
la parfaite cordialité n'y manquèrent pas une seconde.

Au cours de la soirée les toasts suivants furent portés:
au Roi, par le président, M. E. Dussault; au bureau fédéral
de l'Association, par M. J. G. Watson; au bureau provincial
de l'Association, par M. W. U. Boivin; à la section de Qué-
liec, par J. A. Falardeau et J. A. Labonté, enfin aux sections
soeurs, par M. J. O. Gareau.

TRAVAILLEZ, PRENEZ DE LA PEINE

Certes, l'envie est vieille comme le monde, et si, en
tant que morale, il est sain de s'en défier, il faut en matière
commerciale la bannir de son espoir.

Vous-n'aimez pas votre métier parce que vous le con-
naissez mal. Etudiez-le, creusez-le, et vous trouverez dans
le plus morne des états l'intérêt qui manque à votre vie. Les
premières pages des livres sont souvent ennuyeuses et fati-
gantes et cependant ne sont-elles pas nécessaires à l'intelli-
gence du- livre tout entier?
- Toute science en ses principes est aride etýinsipide, mais
quiy persévère, et guidé par ces premières ébauches, veut la
sonder et se l'assimiler toute entière, trouvera bientôt de
quoi satisfaire tous ses désirs.

Faites ainsi pour vos affaires; toutes sont capables de
devenir grandes et intéressantes si vous êtes capables, d'en
extraire tous les profits.

Il est une science des plus petites choses comme des plus
gran4es; toutes sont complexes et dignes d'une intelligence.

Persévérez, ayez un but, mais un seul raisonnabl.e, dé-
terminé et fixe; tendez vers lui de toutes vos forces, et vous
trouverez dans tous les sillons, fortune, élévation d'esprit et
de coeur.

Rappelez-vous le vieil adage:
Il n'y a pas de sot métier,
Il n'y a que de sottes gens...

Le monde est plein de gens qui, "a priori", paraissent, REUNION DES MARCHANDS DE CHAUSSURES
vu leur-situation prvilégie- autorisés à espérer raisonnable-
nient une brillante position,miais qui laissent, sans que l'on
sache pourquoi, leur affaire péricliter et mourir entre leurs L'Association des Marchands de Chaussures, section de
mains. l'Association des Marchands Détailleurs du Canada, a tenu

C'est, nous direz-vous, que ces êtres manquent d'éner- le 31 janvier écoulé une assemblée au cours de laquelle elle
gie et-de courage, n'ont pas le "feu sacré" qu'il faut, de nos a procédé au renouvellement de son bureau.
jours, pour vaincre la concurrence toujours plus forte et Le nouveau bureau constitué, se compose de la façon
plus avisée. suivante:

Pas toujours, croyez-le bien. Président, M. J. E. Desaulniers; ier vice-président, De-
Nombreux sont les jeunes gens, surtout parmi les fils nis Demers; 2e vice-président, J. O. Boulerice; secrétaire,

de maison reprenant la suite de leurs parents qui, au lieu de J. F. A. Alain; trésorier, J. Marier; auditeur, J. W. Watson.
concentrer leurs efforts à étudier à fond leur affaire, à en On a exprime le regret, à cette assemblée, de voir le
chercher les subtilités et les adresses, perdent un temps pré- IYeu drnpressement que mettaient les membres de l'Asso-
cieux à envier la part de leur voisin. ciatio à assister aux réunions; sur environ trois cents so-

Ils se font un tableau noir de leur situation, des dangets ciétaires, quelques-uns seulement prennent la peine de ré-
qu'elle présente, des ennuis qu'elle provoque, et voient bril- pondre à l'invitation qui leur est faite; on ne matirait trop
ler d'autre part comme un joyau de pri l'affaire qu'ils en- déplorer cette négligence qui peut priver la corporation di

:entE l'efficacité de décisions prises en commun et l'on souhaite
L'imprévoyance du jeune homme qui, sans souci se lais- à l'avenir voir un peu plus d'enthousiasme et d'empresse-

se glisser sur la pente aisée et naturelle où l'attirent encore ment parmi les intéressés, ce qui ne manquera pas de pro-
li's vite les conseils de ses parents, est souvent cause pre- fiter à la cause commune.
iiilère de ce malaise épouvantable qu'il éprouve alors. Les nouveaux officiers élus et réélus ont fait part de

Alléché par le charme d'une 'situation prospère toute leur intention de s'ocuper activement des intérêts de l'Asso-
créée, il ne onge pas assez, avant d'arê ter sa décision, aux ciation et d'augmenter le nombre dc ses membres. a
ieurts qu'auriint à subir ses goûts et ses sentiments. Les marchands de claussures qui représentent une bran-

Les parents, heureux de penser que leur enfant dcmeu che très importante du Commerce Canadien ne devraient
rera auprès d'eux et fera grandir sous leur égfOe l'édifice pas négliger de se réunir souvent et d'entamer les probl-
<'u'ils ont commencé, qu'il parfera le rêve de leur vie, écou- mes qui surgissent dans leurs affaires; les délibérations te-

cueationrà assise au'uins sueméir envrn dos ueints qui-

tant plus la voix du coeqr que celle de la raison, font le ques duns emen mnnent p e des qersos qé-
rste. Et voilà notre jeune homme bien mal armé, pour lut- leur sont propreson oes
ir contre les obstacles quidne manqueront pas de surgir de- cisions et à des suggestions qui fo t leir chemin etaboutis-
Vnt lui. sent à des résultats dont chacun retire profit. Il y a donc

Désespéré il maudira la destinée et le mauvais sort, sans ieu d'espérer que les m crchands de chaussures soucieux de
'nger qu'il est une sagesse de la destinée et que lui seul leurs intérêts seront plus assidus à ces sortes de conseils
r son imprévoyance et sa maladresse est cause de son éga- corporatifs où se débattentles questions les plus intéres-

Alient. santes affèrent directement à leur commerce.

Qu'il pense alors que pour l'homme d'action les regrets Aant de clore la réunion, sur proposition de M. La
ut superflus, et les lamentitions inutiles. Salle, il fut résolu qu'on autorisait le secrétaire de l'Asso-

Qu'il n ense pasque l'affaire de son voisin est la seule ciation à adresser une lettre à différents fabricante de chatis

nne, mais au contraire que la s ose à lui est intéressante sures pour les prier de cesser de vendre au prix de grolu
pr'son uc e, a ie eparferale rêv d ler es écou- meis qun détailsses chaussures que certains privilégiés es-

tan plous l-e-pavix d ceu qu el el asn otl sentrde gen d'ounr êemtirsrdeeusiosqi

DéséDu çourad, point deçupidité et vais sorgs let ie des e p er ma'rchands de chassres.s de
n4Ilet. chands dtailleurse

b 9..
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Placez votre ordre de bonne heure
et évitez une expédition tardive.

Chaussures en Feutre
pour 1912.

Les Voyageurs sont rnaintenant en route.

La Marque " BERLIN ' est connue du commerce comme celle sur laquelle on peut le plus compter et
conune représentant les Chaussures en FEUTRE et les PANTOUFLES de la plus haute qualité sur le marché.

L'assortiment que nous offrons, cette année, surpasse tout ce qui est offert au commerce. Nouveaux

Styles, Nouvelles Particularités, Variété plus Grande, Qualité la plus Fine.

Le matériel et la main-d'œuvre soht les meilleurs que l'on puisse se procurer, ce qui garantit au

Détaillant une ligne de vente rapide et au consommateur le maximum de confort, de chaleur et de service.

Le Feutre est traité spécialement pour assurer des couleurs ne passant pas.

Nous sommes Seuls Agents de Vente pour:

Berlin Felt.Boot Company Limited, Berlin, Onte

CANADIAN CONSOLIDATEO RUBBER COMPANY LIMITED.
SUC»JR LES

St-John, NALIFAX, Sydney, Yarmouth, PI<a, Mon*ton, Charottetown. MONTREAL, Québ. Craubf, Ottawa, Kngsten, TORONTO,
Namilten, Brantford, Londen, Port Dlhoueb. SrU, rWINNIPgO, Régin. Semekteen, igery, Edmonton, VANCOUVER, Visteri.
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Quelques Nouveaux Styles

Chaussures en Feutre
Marque "BERLIN."

Donnez-nous votre cômmande pour 1912.

- Nos voyageurs sont maintenaùt ei' route avec la Marque "Berlin" de Chaussures en Feutre, liaus-

.settes Tricotées d'Hommes .de Chantier et un assortiment spécialement attrayant de pantoufles.

CANADIAN CONSOLIDATED RUBRER COMPANY LIMITED.
Semils Agents de Vente. 26 SuCCuraWe& nS40ut le-Canadae
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Mercredi dernier, la faiblesse du marché de New-York a

cu sa répercussion à Montréal sur la plupart des stocks ac-

tifs qui ont décliné. Le volume des affaires n'a été que mo-

déré. Le mouvement à la baisse à New-York a eu l'effet ha-

bituel de ralentir les transactions. Le ton du marché, qui

était meilleur, en a été affecté. Plusieurs valeurs n'ont pas
cependant suivi le mouvement de baisse, parmi elles le Win-

nipeg Railway, qui a fait un bond à 26Q'6 et s'es maintenu

à ce niveau jusqu'à la clôture. L'action Shawinigan était en

gain de '/2 point. Le Canadian Pacific et le Soo étaient un

pets plus forts, ce dernier avançant d'un demi-point à 131 et
le premier se naintenant à 231. Le Dominion Steel a été la

principale action <le la journée. La cote.de cette valeur, qui
était plus élevée que la veille à 60o2, à l'ouverture de la

bourse, baissa assez fortement pour se vendre à 58Y, elle

remonta-à49, puis redescendit à 58?4. Dans l'après-midi, la
cote fluctu'a de 59%4 à 59'. Le Deii-iT s'èst vendu da-van---

tage en raisons de rapports reçus .sur les intentions qu'a la

viHe de presser son procès contrte a compagnie. .Le Mont-

real Power s'est- vendu ex-dividende 2 pour cent; cette action

était plus active, 'mais plus faible que les autres valeu'rs.

En clôture elle était à 190 et en perte de iî point. -Les ac-

tions de banques ont été assez actives, principalement celles

de la Banque Royale cotées à 228. .

* e

Des rumeurs circulent à l'effet que des banques vont

opérer leur fusion. Le bruit que la Banque de Montréal al-

lait s'adjoindre comme partenaire une autre banque a' été

suivi de l'annonce que les Banques Impériale et Standard

allaient fusionner. Ces deux banques sont de fortes institu-

tions financières, dont la force serait encore augmentée par

leur fusion. Cette rumeur n'a pu être confirmée, mais est

plusa qu'une déclaration officieuse et, dans les cercles finati-

ciers de Toronto, on lui accorde quelque autorité.
D'après son rapport de 1910, la Banque Impériale avait

un capital autorisé de $io,oooooo et un capital versé de $5,-
769,559.25; la Banque Štandard, un capital autorisé de $5,-

ooo,ooo et un capital versé de $2,ooo,ooo.

* e

Le Canadian Northern annonce une augmentation de
$ii4,6oo de ses recettes nettes pour le mois de décembre der-

nier, soit 40 pour cent de plus que ses re'cettes nettes en dé-
cembre 1910. Pour les six mois terminés le 30 décembre

dernier, les recettes brutes de la compagnie ont augmenté de
$2,288,oo et les recettes nettes de $4541,oo par rapport à la

niMne période en-1910. L'augmentation des recettes nettes

pour le semestre est d'environ 18 pour cent. Pendant la
troisièe seiamén dé janvier, la compan t

recçttçs lirutes de $57,900, 'it d'environ 30 pour cent.

.* e

•Le chiffre des opérations de laSChambre des Compensa-

tions de Montréal continue à augmenter; la semaine der-
nière. il s'élevait à $43,09o,468, relativement à $39,959,194 pour
ta semaine correspondante en 1911 et $41,18o,444 en 1910.

e *

Nous lisons dans la circulaire de MM. McCuaig Bros.
& Co.:

Bien que le marché local ait été assez tranquille, la se-
maine dernière, les mouvements des valeurs Dominion Steel
Corporation et Detroit United ont quelque peu ravivé l'inté-
rêt du public aux opérations de bourse.. L'argent a continué
à devenir plus facile .et plusieurs prêts importants ont été
faits à 5 pour cent; tout indique que ces conditions continue-
ront à se maintenir quelque temps. Il n'y a pas eu de chan-
gement récent dans l'état des affaires; mais les perspectives

_ndiquent une année exceptionnellement bonne qui devrait
affecter. favorablement les valeurs canadiennes.

Il s'est fait plusieurs transactions dans le stock de la
nouvelle Compagnie des Tramways, les premières ventes s'é-
tant effectuées à 36 et ensuite à 34. Le fait que les stocks de

.la compagnie Montreal Tramways et de la Canadian Light
& Power Company se sont vendus à 46 fait supposer que ces
stocks entreront dans la nouvelle compagnie sur un pied
d'égalité; mais la base d'échange d'une action et demie du
nouveau stock pour une de l'ancien n'expliquerait pas la dif-
férence actuelle de prix entre les nouvelles et les anciennes
valeurs. Il est rumeur de l'absorption de la compagnie
Soüthern Counties Railway et d'un certain nombre de petites
compagdies de force motrice, par la compagnie actuelle, qui
serait naturellement contrôlée par les chefs des deux com-
pagnies mentionnées plus haute.

* e

De la revue de J. S. Bache & Co., banquiers à New-York:

Le ralentissement des affaires n'est pas nécessairement
une indication que l'activité manifestée en décembre est
épuisée. On ne peut guère s'attendre à ce que l'inertie des
affaires qui a prévalu si longtemps soit vaincue d'un seul
coup et par un mouvement continu vers une reprise. Au
contraire, il faut s'attendre à ce que cette reprise se fasse par
une série de mouvements temporaires et accélérés; suivis
d'accalmies, jusqu'à ce que le mouvement suivant gagne de la
force. En outre, les règlements de fin d'année et la conti-
nuation d'une température rideureuse produisent d'habitude,
même dans les années où les affaires sont le plus actives,
une morte-saison à l'approche de février. Dans une sem-

lable période, on ne peut pas s'attendre à un grand enthou-
iasme dans le monde des affaires. Dans l'industrie du fer

et de l'acier, les perspectives sont favorables. On s'est ef-
forcé d'expliquer le léger r entissenment des affaires en l'at-
tribuant aux discussions dÇ Congrès sur le tarif, discussions

r-eq-uee m'editc- d l'acier e r11ngp cnmjnjxc-
ti.e.

Quant a ce qui est du tarif, l'industrie de l'acier n'a pas
besoin de s'in-quiéter. On. peut être certain que le président
des Etats-Unis ne signera pas de décret avant d'avoir reçu
à ce sujet un rapport de la commission du tarif.



I[NfflRMÂTIONS ]FINÂNci nnRJliS
Adim CaIhalg et AeIus hIvtuhIio

Banque de Montréal ..........................
Blanque du Nouaveau-Brunswick .....................
Banque de Québec................................
Banque de la Nouvelle-sco........................
Banque de Toronto ...............................
Banque Molson...............
Banque des Cno.d ~a..........
Banque Nationale ........... ........
Banque des Marchands du Canada...................
Banque Provinciale................................
BanqueUnion du Canada..........................

Baqu Canadienne du Commerce ............. ....
Banqueloaed Canada........................
Banquis'e d'lcelàa.... 0.4 ...............
Banque d'Ottawa..................................
Banque Impériale du Canada......................
CHEMINS ME ME
Canadian Pacifie Rullwai (Ordinaires) ...............
Duluth S.S. & A Railway (Ordinaires...............

do do do (Préférettielles)............
Mina. St. Paul & 800 Railway (Ordinaireq) ...........

do do do do (Préférentielles) ........
TRAMWAYS ELECTRQUgES
Detroit United Roalway ................... *........
Duluth Superior Tracton :..... 0....................
Haliax Electrie Railway...........................
Havana Xlectrlc Rallway (Ordinaires) ...............

do do do (Préférçatielles) .......... 9
Illinois, Traction Co. (Ordlnalre)- . ...... ............

do do (Pséfèrentielles) ........... #o.à
Mezlcan Li ht &Power (Ordinaire..................

ddo do (Préféentlellea).............
Montemi trte RalwaM..,~... ..............

Porto Rico Railway............................
Quebec R.ailway, Light & Power.................

St JhnR ilwm ...................

Sao Paulo Tram.,Light &Power ............ :. ....
Toledo Railway & Light............................
Toronto R.ailway ..............................

Tri-City Railway & Llght (Ordinaires) ................
do do do (Préféretielles) .............

Twin City R.apld Transit (Ordinaires)..........
do do do (Préférentielles).......

Winnipeg Blectrlc Street Railway.....................
VALEURS INDUSTIELLES
Britiah Columbia Packers (Ord naires)................

do do do (Préférentielles...............
Canadian Car & Poundry (Ordinaires).................

do do do (Préférentielles) ............
Canada Cernent (Ordinaires........................

do do (Préférentielles) .....................
Canadian Converters ...............................
Dominion Steel Co............ .................
Dominion Textile Co. (Ordinaires) ....................

do do (Préfétentlellei) ..........
LAke of the Woods Milling'Co. (Ordinaires) ...........

do do do (Préférentielles) ........
Ieaurentide Paper Ca (Ordinaires)....................

do do (Pi éférentielles) ..................
Montreal Cotton Ltd (Ordinaires)................ ***do do do (Préférentielles).................
Montreal Steel Worka Oriaes.................

do do do (Prffgérenti.ees)..............
Noya Scotia Steel & Coal (Ordinaires) ................

do li do do (Préférentielles) .............
Ogilvie or Mille Co. (Ordinaires), ...............

do do do (Préférentielles)...............
Penmans, Limited (Ordinaire)............

do do ( Préférentielles)...................
DIVERS
Bell Tel phone cea................................
Macka pmallies (Ordinaires) ............ ... ....

do ao (Préférentielles) ............ ;.....
MontrWeal Light, Heat & Power .......... ............
Montreal Telegraph ................................
Ottawa right, Heat & Power Co .....................
Richelieu& Ontario Navigation Co .................
ShawiuiganWatr & Power Co...................
MINES

do d'o <Préférentie 1m................
Black I<ake Asbestos Co.(Ordiznalres)...............

do do do (Préférnile).........
Cm»Ro ue m . enel)....................;......

IEt@tUtI@.a CeiXaa(Ordlsalra) ..............
de de de( tmtlu..........

- 1

129500,000
3,500,000
1,400,000

5,000,000
-9,964,000
59000,6W0

13,585,000
2,400,000

10,000,000

9t00500

10,000,000
12,000,000
8.oooooo
9.0001000
2.825,000

20,100,000

3,000,000
6,ooo,ooo

2.500,000
1,500,000
3,500,000
5 000,0

13,500,000
101500,000
1,733,500

35,000,000
5,009,000
1,859,030
2,100,000
1,#500,000
î,Eoooo
1,200,000
3,000,000

700,000
8oo,ooe

6,000,000
1.030,000
2,500,000
2,000,000
2, îSo,6oo
1,075,000

12,500,0000
50,000

50,000,000
17,000,000
2,000,000
1,511,500
3,132,000
7,000,000

1.875,000
3,000,000
1,000,00

"~000
219,71

21,887,000
2,500,000

600,00(

.24,937,813

4,420,00(
2,941,-50
8,654,4001

6boo . ooc
13,257,00
3,992,3261

8,o68,ooo
19,503,00c

5,578,000

3,500,000

51000,00(
474,00C

.... 3,040,2751

..000,0..

1,2000,00c

5,00,000

2,00,000

. 3.6.4......

8,ooo,ooo

3,649,000

....... .....

100.00
100.00
100.00
100.*00
100.00
100.00
100o.00
100.00
100.00
100.00
100.00
100.00

100.00
100.00
100.00
100.00
100.00
100.00
100.00

100.00
100.00

100.00
100.00
100.00
100.00
100.00
100.00
100.00
100.00
100.00
100.00
100.00

100.00

100.00

100.00
100.00
100.00
100.00
100.00
100.00
10.00

50.00

100.00
100.00
100.00
100.00
100.00
100.00
100.00

100.00

100.00
100.00

1.00
300.00
1010:.0

7%

6%.

.6e

4%
7%

6%.
1o%
7%.

6.%. ...
6%
6%

7%
.7%

Î% .
7%

7%.

7%

.. 8%...
7%
4%

,6%
4%
6%

6%

4%

7%

7%

6s56

225

_76X

1923<

135

303<
90X<
37
59,w
67

100
136
122
156

50
104

933%

125

87

147

77J(

194
147
148$4
122X<
128

3."à

-

156!

100

226

77;W

192

341

1051

662

zoo
183

13

593
10
128
122

103

73$

1447$

'147

*1213$

cailW pay atu fti duIt Taux du dot. i Deratère cort

$15,499 790 $15,000,000 $1o0.00 10% 249 245
19(000000 1,790.900 100.00 1.3% ..... 26o
2,500,000 1,250,000 100.00 7% 1.32 ....
3:984.790 7,474,447 100.00 14% 278 276
4,641,625 5,608,050 lob.oo 1 1% 2093< 209
4-000,000 4,600,000 ioo.oo 11% 207.% 210
30000P000 2,400,000 100.00 9% 212 212
2,ooo,ooo 4,300-000 100.00 % 123$4 123,9
6,ooo,ooo 1,400,000 100.00 10% 200$4 197
3,00,000 500,000< 100.00 1% .. ... ....
4,918,600 3,059 30( 100.00 5% 150 152

11,773 395 9,818,716 50.00 10% 216 uî634
6,251,080 7,056,i88 100.00 îa2 224 22834
2,937,000 2,650,000 100.00 9% 165 164
3,00,000 4,000,000 100.00 li ...... 210
5,998:400 51998,401 100.00 12% 228 ....

1Débentures
180,000,000 146,283,49' 100.00 10% 231,% 231
12,000,000 ............... 100.00 ...... ........
10,000,....................100.00 ...... .........
20,832,0o0o...............100.00 7133$4 131
10,416,ooo .............. .00 .....o...
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Revue .des Marchés
*EPCERIE

Sucre, baisse de soc par
Noix de Grenoble, hausse

ioo livres.
de Jc par li-

vre.
Amandes de Valence, hausse de i c

par livre.
Abricots de Californie, baisse de's

par douzaine.
Sel d'Epsom, hausse de ic par livre.
D'aprèi des 'informations reçues cette

semaine, l'approvisionnement en con-
serves de saumon n'est pas considérable;
mais on pense qu'il est juste suffisant
pour attendre la prochaine production.

Les affaires sont bonnes et les comn-
mfandes atteignent un fort yçlume. Les
prix en général sont très fermes.

S SUCRES
Très l4onne demande pour petits -lots.

'Une baisse de ioc par îoo livres a été
déclarée le 25 janvier à 12.45 heures.

Nous cotôns:
Extra granulé baril les îoo lbs. 5.40
Extra grnulé -. sac -lesoo lb-s.--5.35
Extra granulé, 4 baril, les 100 lbs. 5.55
Extra granulé, 'balle 5 x 2o les

............ 10 Iba. 5-45
Extra granulé, baril les 100 lbs. 5 .80
Extra ground, bte 50 lbs., les 100

............ . bs. 6 .o
Extra ground, ' bte' 251lbs., les

.......... 100 lbs;' 6:-20
No i Yellow .. bril e o b.50
No i Yellow .. sacs, les i00 lbs. 4.95
Powdered ....... baril i00 lbs. 5:6o
Powdered btc 50 Ibs., les '00 lbs. 5.8o
Paris Lumps J bte 25 lbs. les 100

............. Ibe. 6.45
Crystai Di«amond,, baril' les i00

.......................... lIbs. 6.45
Crystal Dmond, J bte 50 lbs.

........ les ioo lbs. 6.25
Crystal Diamond, i bte 25 lbs.

...i :.......les 100 lbs. 6.45
CrYsta Diamond, Domino, ao car-

ton 5 lbs........ cse. 7.40
Sucres bruts cristallisés ... lb. o.o51
Sucres -bruts, nin cristallisés lb. 0.05

Ces prix s'entendent, au magasin du
vendeur à Montréal.

MELASSES
Très bonne *demande pour la saison.

Barbade, choix, tonne .. 0.33 0.34 0e.36
Barbade, tierce et qrt. .. 0.36 0.37 0.39
Barbade, demi qrt. .... 0.38 0.39 0.41
Mélasse fancy, tonne .. 0.35 0.38 0.40
Mélasse fancy, tierce et

quart........0.40 0.41 0.43
Mélasse fancy, demi-qrt. 0.42 0.43 0.45

Les prix s'entendent: ière colonne,
pour territoire ouvert; 2e colonne, pour
territoire combiné; 3e colonne, pour
Montréal et ses environs.
FARINES ET PATES ALIMEN-

TAIRES
Nous cotons:

Farine Five Roses .. qrt. 0.00 6.50
Farine Five Roses .. sac 0.00- 3.10
Far. patente hongroise, qt 0.oo 6.40
Far. patente hongroise, sac 0.00 3.15
Far. "Regal". qrt..... o.oo 6.00
Fîr. "Regal". sac.....0.00 3-.00
Fir.- di~m I rD 1 oo 00
Far. .straight irollers, sac ... .0 2.30.
Rar. à ptis. Ocean, .. sac 0.00 3.00
Farine eà ptis. Océan, qrt. 0.00 5.5o
Far. d'avoine granulée, sac 0.00 -2.75
Fat. d'avoine Sandard, *sac 0.00 2.75

Farine d'avoine fine .. sac
Farine d'avoine roulée, brl.
Farine de sarrasin .. sac
P-ar de blé-d'Inde ord., sac
Banner Saxon et Quaker

Oats, et Ugilvie, caisse
Cream of wheat . - .. cse
Fécule de miais, Ire qité, lb

.0 2e qîté, lb
Fécule de pommes de terre,

qpts de -i lb. .. .. .. doz.
V'ermnicelle, macaroni et

spaghetti Canadiens.
En vrac.......lb.
En paquets de i lb.
Boites de 4 lbs. .... bte

Qualité extra fine
En vrac.... ...
Paquets de i lb.. ..

Nouillettes aux oeufs:
Paquets de 1 lb. ..... IL
En vrac. cse de i0 lbs. . lb.
Vernficelle, macaroni, spa-

ghetti, pâtes assorties; -al-
phabets, chiffres, a ni-
maux nouilles, coudes,
i-mporté, -en vrac. . lb.

En paquets de i lb. .. lb.
Tapioca pearl, la lb.
1lapioca geed.....lb.
Tapioca -flare-.....lb.*
Sagou........lb.

SAINDOUX
La demande pour le sain

simplemient.passal)le: elle es
le saindoux compose.

Saindoux pur
Nous cotons:

En seaux en bois de 2o lb
le seau.......

En seaux en fer-blanc de
20 lbi.. le seau....

En tinettes de 5o lbs. .lb.

Canistres de io lbs. .. lb.
Cnistres de 5 lbs. l.
Canistres de 3 lbs. lb.

FROMAGES CANA
Les petits fromage? d'en

se vendent aux épiciers î6c
vre.

0.OQ 2.50 peuvent attendre, peuvent donner leurs
0.0o 5.25 ordres -pour. expéditiw«q.M1ture.
o.0o 3.10 Nous cotons:
o.oo 2.00 Blé du Nord No- i.......1.09 1.10

Blé du Nord No 2........i06 1.07
0.00 3.95 Blé du Nord NO 3.....1.01 1.02
0.00 5.75 Blé du Nord Feed.....0.75 0.76

0.061 0.07 Avoine Man. NO 2........manque
0.041 0.04t Avoine Man. NO 3 1...0.50 0.51

Avoine Qué. et Ont. NO 2 manque
0.00 I1.35 Avoine Qué. et Ont. No 3 manque

Avoine Qué. et Ont NO 4 manque
Pois ord. prix nomîm. .97 0.98

0.00 0.04 Sarrasin (48 lbs.) .. .... 0.72 0-73
0.06 o.oôî Blé-d'Inde jaune NO 2 .. .. 0.74 0.75

Les prix sont très fermes, mais sans
0.00 0.05j changement, et la demande pour les en-
0.00 0.06 graîs est très bonne.

_Patentes du printemps:
0.00 -0.07 Royal Household .. 2 sacs o.oo 5.6o
0.00 0.o6 Five Roses..... saci" ocoo 5.6o

Glenora...... .2 âacs' 0.00 5,io
Harvest Queen. .. 2 sacs 0.0.0 5.10

Fortes à Boulanger:
Bakers Special ... 2 sacs 0.00 4.90

0.00 o'.07- Maniitoba-.S. B, .~2 sacs oc0-4o P
0.00 0.08 Keetoïba.. ....... 2 sacs 0.00 4.90
0.07 ' .08 Montcalm ....... 2 sacs 0.00 4.90
o.o6i 0.071 Patentes d'Hiver:
0.071 o.o8 Hurona (à pâtisserie) 2 sacs 0.00 5.6o
0.o5 o.061 A do 2 sacs 0.00 4.50

Straight rollers ... baril 0.00 4.10
Straight rolleTs. . sac s.73 1.83

doux pur est Farine de blé-d'Inde blanc
;t bonne pour pour boulangers . 2 sacs 0.00 4.70

Farine de blé-d'Inde pour
engrais .. ..... 2 sacs .00 3.50

Farine d'avoine
Avoine rouI., sac de go lbs. 0.00 2.35

0.002.65 Avoine roulée .. .. baril 0.00 4.85
0.002.6 Isues de blé en sacs

0. 00 2.65 Son Man., au char, tonne 0.00 23.00
0.00 0. 1.1j Gru Man., au char, tonne 0.0w 25.00o
0.00 0. 131 Son d'Ont., au char, ton.. 23.00 24.00
0.00 0.14 Middlings d'Ontario, au
0.00 .0.144 char tonne......00 28.00

DINS Moulée pure, au char. .. 31.00 32.00
DIENSMoulée, mélangée, au char 26.oo 29.00

viron 20 lbs.
à -16ic la hi-

GRAINS ET FARINES
Marché de Chicago

Mercredi dernier, les prix du blé bais-
sèrent en raison surtrit dc signes d'un
arrêt de la demande extraordinaire qui
a eti 'lieu dernièrement pour le blé:,d'Tn-
(le. En clôture, le marché était faible et
les prix étaient inférieurs de ýc à oc à îc*
à ceux de la veille.

Des maisons à commission ayant fait
de fortes ventes de blé d'Inde, le mar-
ché (le ce grrain était faible en clôture,
niais les prix gagnaient jc à jc.

L'avoine gaznait lc par rapport aux
prix de la veille.

Mai
Blé...........o.624

Juil.

FROMAGE
Marché Anglais

MM.Marple, Jones. & Co., nous écri-
vent de Liverpool, à la date du ig jan-
vier i912:

La demande de la campagne continue
à être soutenue et le marché est ferme.
Les détenteurs ne sont pas disposés à
rencontrer les vues des acheteurs et se
montrent fermes, -bien que naturelle-
ment les prix extrêmes réduisent consi-
dérablemnent les transactions; d'autre
part il est indubitable que l'approvision-
nement est trop faible.

Nous, .cotons:
Fromage blanc de l'Ouest. 74/0 à 75/0
Fromage coloré de l'Ouest 74/0 à 75/0
Fromage blanc de Nouvel-

le-Zélande (ex-Londres) . 73/0 à 74/0
Fromage coloré de Nouvel-

le-Zélan-de (ex-Londres). 73/0 à 74/0

Avoine..........O511 0.471 dc Londres, à la date du iîgjanvieêfî9l2.
Marché de Montréal Les affaires continuent à être plutôt.

Graîns calmes, et les prix sont plus faciles. Ce-
La demanfde est excellente pour l'a- là est du à la hausse récente, alors qe

voine, qui est'très rare sur le marché, à les acheteurs prenaient un peu de stock
cause de l'encombrement du fret -dans- -extra; mais nous pensons qu'il n'y a rien
l'Oueit: On ne peut s'en procurer pour à traindrÉ et- que les achetéurs revien-
pro .mpte expédition. Cependant ceux- qui dront sous peu sur le marché.
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Nous cotons:
Canada blanc et colorè

haut choix .. 7..0........ /o à 75/O
Nouv'lle-Zélande, blanc et

coloré, haut choix .. .. 72/O à 73/O
Marché de Montréal

La demande est passable.
Les épiciers paient le fromage 17c la

livre.
Le marché a reçu, la semaine derniè-

re, 176 boites. Depuis le ier mai, les ar-
rivages ont été de 1,831,214, contre 1,982,-
475 pour la même période, il y a un an.
C'est une diminution de 151,26i boites.

BEURRE
Marché Anglais

MM. Marples, Jones & Co., nous écri-
vent de Liverpool, à la date du 19 jan-
vier 19i2:

Il y a eu quelque agitation dans nos
journaux locaux au sujet des prix extrê-
mes qui existent, et beaucoup affirment
qu'une combinaison a été formée pour
accaparer le marché. Il y a évidemment
quelque vérité dans cette assertion; d'a-
près nous, les prix sont trop élevés de
id. par livre, mais aujourd'hui le marché
est plus facile, et la demande faible. La
cote officielle du beurre danois est bais-

Nous cotons:
Ladles des'Etats-Unis (manquent)
Irlande, crèmerie, haut

choix ............ (manque)
Canada, crèmerie, haut

choix ............ (manque)
Australie, haut choix. ... 131/o à 133/0
Nouv.-Zélande, haut choix 133/0 à 135/o
Aagentine, haut choix .. 131/O à 133/0
Sibérie, crémerie, haut

choix .. .. .. .. .. .. (manque)
Danois, crèmerie, choix à

haut choix, en barils .. 134/o A 138/0

MM. Mills & Sparrow nous écrivent
(le Londres, à la date du 19 janvier 1912:

Les affaires en beurre danois sont
plutôt tranquilles dans le nord, la grè-
vc du coton affectant quelque peu le
commerce et comme le beurre n'a pas
été entièrement vendu, la cote a été ré-
duite de 3 kroners.

.- Il n'est arrivé'que quelques fûts de
Sibérie, cette semaine, et ils se sont ven-
this facilement.

-Les arrivages d'Australie de la se-
iraine dernière n'ont pas été entière-
nient vendus, aussi au début de cette se-
maine, il y avait une bonne quantité de
beurre sur le marché, dont il a fallu dis-
poser avant l'arrivée des nouvelles car-
Lgaisons, comprenant environ 52,ooo boi-
tes. Il fut bientôt évident que les prix
<xtrêmes de la semaine dernière ne se-
raient pas maintenus, et les acheteurs se
(lurent céder jusqu'à ce qu'on eut trouvé
t:nrent sur la réserve, aussi les vendeurs
Une base de vente, c'est-à-dire 126/o à
128/0. A ces prix, il se produisit une
bonne demande, et presque tout le beur-
re fut vendu. En certains cas, les ven-
deurs obtinrenn un shilling extra pour
des marques de qualité spéciale. L'offre
de beurre sans sel continue à être plus
f-rte que la demande et très -souvent ce
1nurre se vend à moins que le beurre

-Du beurre de Nouvelle-Zélande est
arrivé. maiq.L Pn nne manivaie vente-
Vendant la première partie de la semai-
l e. les acheteurs luttant fortement con-
tre les prix élevés demandés par les
Vrndeurs, mais ces derniers ayant fait
'"es concessions, les affaires sont plus
-tives. , • .
Nous cotons:

Danemark .. .. .. .. .. 3 à 137/o
Victoria, haut choix, salé 26/o à 28/0

Victoria, haut choix, sans
sel...............

Victoria, choix, salé.
Victoria, ch'>ix, sans sel
Nouvelle-Galles du Sud,

haut choix, salé
Nouvelle-Galles du Sud,

choix, salé .. .. .. ..
Nouvelle-Galles du Sud,

haut chi>x, sans sel
Queensland, haut choix

salé............
Queensland, choix, salé
Nou.-Zélande, haut choix
Argentine, haut choix,

salé .. ..........
Argentine, haut choix,

sans sel .... ......
Sibérie, haut choix
Sibérie, choix .. ......

126/o à
122/O à
122/O à

128/0
124/0
124/O

122/O à 124/o

126/o à 130/0

(manque
(manque

130/0 à 134/0

130/0 à 132/O

130/0 à 132/o0
126/o à 128/O
122/0 à 124/0

Marché de Montréal .
La demande est assez bonne. Les épi-

ciers paient 35c le beurre de crémerie,
35ic le beurre en blocs et 3oc à 31c le
beurre en rouleaux; il n'y a presque
plus de beurre de cette dernière sorte.

Le marché a reçu, la semaine derniè-
re 1,602 paquets. Les arrivages, depuis
le ier mai, ont été de 493, 480 paquets,
contre 432,859 pour la mème période, il
y aiunan. Il y -a donc augmentation,cette
année, de 60,621 paquets.

OEUFS
MM.Marple, Jones & Co., nous écri-

vent de Liverpool, à la date du ig jan-
vier igra:

La demande est bonne.
Nous cotons:

Oeufs d'Irlande .. .. 13/0 à 14/0
Oeufs du Continent .. .. 9/o à 12/0

Marché de Montréal
Le marché a reçu, la semaine derniè-

re, 1,737 caisses. Depuis le ier mai, les
arrivages ont été de 228,831 caisses, con-
tre 193,730 caisses pour la même pério-
de, il y a un an, en augmentatinn de 35,-
loi caisses.

La deman
caisse aux
oeufs frais,
de cette der
les oeufs ch

MM. J. C.
vent de Liv
vier 1912:

On a disp
d'une forte
rique, du C
se. Les ache
térêt, et le
vance était p
wins du M
laissent beau
dessus du fa
puis quelque
est sans do
leure des fr
fornie se so
à des prix p

Ameéique-
Baldwin b
oreeninBén Davis
Golden-Russett
Stark
spy
Kings
No-avette-Eosse
Baldwin
Ben Dav a
Russett
Greeniag
Stark
1ralwater i

canada-
Bien Davis
Goi teu Russett
Blidwin
Gano
Stark

lifournie-

143 14 6
8 o 1s o

14 's 1s 6

.s3 is6
17 6
£7 0 17 9

23 6

Newtown
(3% rgs.)bte 8 6 6 7 6 63 16

f. ' 7 3 O 7 3 79 6 6
(4 rgs.)' 6 3 6 9 6 3 69 6 6 7 9

LEGUMES
Céleri .......... la dot. o.oo 1.50
Betteraves....... le sac .o.oo 1.25
Carottes ........ le sac o.oo 1.25
thoux .. ...... le quart 0.00 2.00
Choux-fleurs .. .. la doz. o.oo o.oo
Cresson......· .. la boite o.oo 0.50
Epinards ...... la boite o.oo 0.50
Navets .. t .. .. .. le sac o.oo 0.75
Oignons d spagne le crate o'OO 3.50
Panais .. .. .. .. .. le sac 0.00 2.00
>atates (en gros), le sac go
Ibs............... o.oo 2.00

Persil ......... la boite o.So o.o
Poireaux ........ la doz. o.oo o.60
Radis .. ........ la doz. o.oo 0.60
Raifort .. .. .. .. .. la lb. 0.00 o.60
Salade de Montréal frisée,

.doz, .o 0.4
Salade de Montréal, pommée,

doz. o.oo 0.30
FRUITS VERTS

Bananes, régime (en crate) 0.00 2.25
Citrons Messine (300c) . 0.00 250
Limons. .. .. .. la boite o.oo i.4o
Mandarines .. .. la boite 0.00 3.25

lbs. ............... 00 1.15
Oranges Navel ......... 3.00 3.00
Pamplemousses mélangées,

cse 0.00 2.50
Ben-Davis No i ........... 4.00
Renl-Davis No 2 ............ 3.50
Baldwin No i .............. 4.00
Baldwin No 2 .............. 3.00
Spy No I .................. 5.00

de est bonne. On vend à la FOIN PRESSE ET FOURRAGE
épiciers: oeufs chaulés, 35c; Marché Anglais
43C la douzaine. Les oeufs Le march de Liverpol est beaucoup
nière sorte sont très rares et plus fort à roos. ($24.oo) c.i.f.
oisis manquent. Le marché de Londres est plus ferme

à une avance de 3c. par tonne. Il se fait
POMMES très peu d'affaires dans ce-port, l'espace

Marché Anglais pour loger la marchandise sur les navi-
Houghton & Co., nous écri- res étant très difficile à obtenir. Le

erpool, à la date du 18 jan- foin est coté sur ce marché à roos.
($24.00), c.i.f.

osé, pendant la semaine, . Le marché de Bristol est tranquille
quantité de pommes d'Amé- a 100s. ($24.oo) c.i.f.
anada et de Nouvelle-Ecos- Les prix sont plus élevés sur le mar-
teurs ont montré plus d'in- ché de Manchester, 1025. ,($24.48) c.i.f.
marché s'est amélioré. L'a- A Glasgow, le marché s'est amélioré;
lus apparente pour les Bald- le foin de bonne qualité moyenne y est
aine, et bien que les prix coté 9Ms. ($21.60) c.i.
coup à désirer, ils sont au- Marché de Montréal
ible niveau qui existait de- La demande est passable. et les prix
temps. Cet état de choses restent sans changement.

ute dû à la condition meil- Nous cotone sur rails à Montréal.
uits. es Newtowns de Cali- Foin pressé No i .. .. 15.00 16.oo
nt vendues davantage, mais Foin pressé, No 2 extra 14.00 15.00
lus faciles. Foin pressé, No 2 ... .. 13.00 14.00

PRIX A L'ENCAN. Foin mélangé de trèfle .. 12.00 13.00
vendredi Lundi Mercredi Trèfle pur .. 1....... 0.00 11.00

i jand. a an. s anv. Paille d'avoine .. .. .. 6.oo 6.5o

ari( 7 3 1s 0 7 6 17 0 PEAUX VERTES
-7 3 :s6o 90 o :3.,

_" 73-Ei o n e 136 îoo îs a Le prix des peaux d'agneau a e ncore
" 3 i a 3 10 O ~de soc. La demande est très

11 £23 79 Il 6 bonne.
14 3 16 3 17 9 ,s 3 On paie aux bouchers: boeuf de la

ville No 1, 13c; No 2, 12c; No 3, ie;
96 13 3 boeuf de la campagne, No 1, 13c;-No 2,

I :: 6 12c; No 3, îie: Veaux de la ville No i,
13 9 is 6 -rc; No 2, 12c; veaux de la campagne,
' 3 No , r3c; No 2, 12C; agneau, $î.ro;

0o 13 3 mouton, $1.oo; cheval, $2.50.

126/o à 128/o Virginie-
o'4 intemarle Newton, bri
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i de fromagerie, et les agrès et instru- le lot NO 4-B du deuxième rang du ditVente par les ments servant à l'expoitation et aux ranton, avec dépendances.~1e te ~ erts opérations de la dite f1romagerie, et dé- Vente à la porte de l'église de la pa-I - pendances. roisse de Saint-janvier, dans le canton
Du 5 au ro février igr2 Pour être vendus, items Nos 1, 2 et 3, < Weedon, le 6 février 1912, à 2 heUrcs
-- Distric-e -Bedford séparément à la porte de l'église de St- Pm.

Pacôme. Je -8 -février -iî i, 1- îo -heures-Damé. Anna S. Norris contre Grant a.m., et item No 4 à la porte de l'église
C. Copping. dr Sainte-Anne de la Pocatière, le 2 fé-

Canton. de Ely-Un lot de terre situe
dans le huitième ràng, connu aux plan
et livre de renvoi officiels du dit can- District de Montréal Nos abonnés que pourraient ntéreser
ton comme le coin nord-ouest du lot No -Alfred Deschambault contre Elias
6>6, avec toutes-les améliorations. Rivet. es emanes de representations, dagen-

.Vente à la. porte de l'église de laea- Ville de Maisonneuve, Montréal-Un ces, de marchandises, etc., publiées dans
eoisse de Saint-Joseph d'Ely, à al- lot de terr, avec bâtisses y érigées et "Le Prix Courant", n'auront qu'à nous
court, ainsi appelé, dans le dit district, dépendances, ayant front sur la rue On- faire connaitre le numéro de l'occasion
le zo février 1912, à 1o heures a.m. tario, connu sur le plan et au livre de

District de Kamouraska renvoi officiels du village incorporé d'affaires qui les intéresse pour que nous
d'lîochelaga sous le No 267 de la sub- leur adressions tous les renseignements-Alfred Lavallée 'contre Joseph division officielle du lot No primitif 4. complémentaires qui pourraient leur être

Blanchette. Vente au bureau du shérif, en la ci- utiles.
Paroisse de Saint-Pacôme-î° Un ter- té de Montréal, le 8 février 1912, à 10

rain situé en la seigneurie de la Bou- heures a.m.
teillerie en la dite paroisse, lequel ter- .670. Brouettes. - Une société de qui
rain faisant partie du lot maintenant District d'Ottawa cailliers en gros du Sud de l'Afrique, dêsi-
désigné aux plan et livre de renvoi of- -Dans l'affaire de Noé Robin, failli, re entrer en relations avec des manufactu-
ficiels du cadastre de la dite paroisse, et P. F. Forget. curateur.
sous le No 97, avec maisons et autres Canton de Minerve, comté de Lae
bâtisses y érigées, et dépendances. le-Un lot de terre tisant partie du lot avec corps en acier et roues en acier Lewis

2° Une bâtisse à deux étages utilisée NO 3o dans le treizième rang du dit Catalogues et liste deprix demandés.
comme manufacture de beurre et de fro- canton, avec les maisons, scierie et ma- 1671. Tondeuses à gazon. - Une so-
mage, avec les autres bàtisses et cons- chines y appartenant, pouvoirs d'eau t ciété de quincailliers du Sud de lAfrique
tructions y annexées, et tous les instru- attres bâtisses et appartenances.
ments, machines, ustensiles, engins, Vente au bureau d'enregistrement désire correspondre avec des manufactu-

resses et objets quelconques servants dans le village de Npi4"uville, le 6 riers et exportateurs canadiens de tondeu-
la fabrication du beurre et du froma- février 1912. à 10 heures a.

ge, et 'une autre bâtisse à un étage, ser- -Arcade Langlois vs Ernest Label-
vant de boutique avec une glacière, et le. 167z Quincaillerie en général. - Une
autres constructions quelconques se Canton de Minerve, comté de Label- société de quincailliers du Sud de l'Afrique,
trouvant érigées sur un terrain situé sur le-Les lots Nos -28 et 29 dans le dnu- désire correspondre avec des manufacti-
le troisièmerang de la seigeurie de la zième rang du dit canto, avec les bâ- riers et exportateurs canadiens de hach-s
Bouteillerie, en la dite paroisse, avec tisse sus-érigéesls
tcus les droits-d'occuper comme locatai- Vente au bureau d'enregistrement
re le terrain susdit qui fait partie du lot dabs le village de Papineauville, le 6 charpentier et articles de quincaillerie ci
de terre connu aux plan et livre de ren- février 1912 à 10 heures a.m. général. Catalogue et liste de prix denin-
voi officiels du cadastre de la dite pa- District de Rimouski dés.
roisse sous le No 1oo. -William Ross vs Pascal Gagnon. 1673. Instruments agricoles. - Une mai-

3° lne fromagerie avec constructiony anne etrousgr le i onstr ton Paroisse de "Saint-Germain de Ri- son de Bridgworth est disposée à représeny annéxée- et 'tous les instrum ents, en- o s - n te r i é a t p rie d l tI.gins, machines et objets quelconques mîsiT eri tn ated ogins mahins e obetsqueconuesNO 28o-P au cadastre officiel de la dite ter des manufacturiers canaiens d'instru-eeryarIt à la fabrication du fromage,
vec -.constructions et dépendances se paroisse. avec bâtisses sus-construites et

trôuvant érigées sur un terrain situé sur dépendances. 1674 Fèves. - Une maison de Bostan
le cinquime rang de la dite seigneuries du shérif (Angleterre) est disposée à acheter hî
dans·la. paroisse de Saint-Pacôme, et de Saint-Germain de Rimouski, le 7 fe- fèves.-- ilt p1r -n I.- n _ terre désigné vrier 1912, à 10 heures a.m.
au cadastre officiel pour là dite parois- 1675. Bois de noyer. - Un marchand de
se sous le No 62o. '-Joseph Marcotx contre Arthur Birmingham désire importer du bois-d?

4° Un terrain situé d s le deuxième Marcoux. eoyercanden.
:ank de -la eproisse de ainte-Anne.derticles
là Pocatière, -faisant partie du. lot - moitié ord-oest de la moitié sud-ouest
6q du cadastre officiel pour la dite pa- du lot désigné aux plan et livre de ren-roiss, avec la bmtisse y érigée servant voi officiels àdu dit enton comme étant n au Canada.

FER -BLANC
DOMINION CROWN

Plaques au Charbon de Bois, réellement de
haute qualité, fortement étamées.

DEMANDEZ-LES A VOTRE FOURNISSEUR.

A. C. LESLIEl & CO., LIMITED
MONTREAL.

Feutre et Papier
N'IMPORTE QUELLB QUANTITt

Toitures Goudronnées (Roofing) préts Aiposer, set 3 PIs.rs di Construction. Feutre à Doubler et £ TaIneer
Prot, du Goudron. er £ Tapisser et à Imprimer.

Papier d'Emballage Bru et anie.
Fabricants du Feutre Goudronné

" BLACK DIAMOND "

Alex. McArthur & Co., Limited
82 RUE MCGILL, MONTRBAL

Manufacture de Feutre pour Toiturci: Rues du Havre et I,ogab.Moulin A Papier, jollette, Qué.
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Férronnerie, Quincaillerie, Peintures, Matériaux
Construction, Etc.

LA VENTE DES PEINTURES EN
DETAIL

le lettrage soit simple, découpez ·dans
des cartes d'étalage des illustrations re-
présentant des maisons, et collez-les sur

-commerce -de peintures leur rapporte un
profit ou non.

L'idée est généralement répandue par-
Quand un magasin met en vente une le pourtour de la carte principale. Si mi les marchands de peintures que le

nouvelle ligne de marchandises, il faut vous n'avez pas de drapeaux ni d'éta- public ne supportera pas une élévation
le faire savoir au public. mine à pavillon, vous pouvez employer de prix. Il a pourtant fallu qu'il en sp-

Il ne faut pas s'attendre naturelle- du papier crêpe en forme de drapeau; ce porte au cours des dernières *années.
nient à ce qu'une exhibition de peintures n'est pas coùteux. Du papier crêpe pour A-t-on employé moins de peintures aux
intéresse et attire l'élément féminin décorations-en longues bandes d'environ prix plus élevés? Pas du tout.
comme une exhibition de nouvelles mo- 20 pouces de largeur coùte de 10 à 15 Voici un exemple qui m'a été.cité par
des de chapeaux. Mais aes quantités de cents la ban&- '--un manufeurier et marchand de pein-
femmes s'intéressent tout autant à l'em- Dansle petit magasin qui n'a pas de tures en gros.
bellissement de leur demeure qu'à leur département de peintures séparé, et Il avait comme client un important
couvre-chef. dont le propriétaire pense n'avoir Pas marchand détaillant qui vendait depuis

Aux époques opportunes, alors que les assez de place pour en disposer un, on plusieurs années de la peinture à $13o.
gens pensent naturellement à la mise en péut faire un étalage de marchandises Elle lui coùtait 'alors $130. Cela repré-
bon état de leur demeure au printemps nouvelles sur un des premiers comp- sentait une perte d'argent sur chaque
ou au peinturage de leur maison en au- toirs et metfre dans la vitrine une gran- vente, car le petit profit ne suffisait pas
tomne pour la protéger contre les in- de pancarte avec ces mots: "Exhibition à défrayer les dépenses nécessitées par
tompéri-es,¯~si-vous-nunncez- -fortement <k nos nouvelles Peintures et de nos les affaires. La ligne des peintures était
que vous offrez en vente une nouvelle nouveaux vernis pour le printemps. En-
ligne de peintures pour murs en donnant trez, nous vous montrerons les combi- commerçant en gros avait longtemps es-
une série complète de cartes de couleurs, naisons de couleurs les plus nouvelles." sayé d'amener son client à augnenter
avec arrangements harmonieux de tein- Mais -e- magasin même le plus petit ses prix de détail de manière à faire
tes pour la décoratiota des appartements, devrait avoir son département de pein-
ou de cires et polis à parquets, vous tures séparé ne contenant que le stock Prix à $1.75 environ sur la base d'un
prendrez lekr femmes par leur point fai- de peintures. Un stock-réparti dans to p t d L a d n'o-
ble, le magasin au milieu de poignées dc ti- sa pas faire ce changement. Enfin, le

Quand une femme pense à orner sa roir, de boulons, d'étrilles, etc., n'a pas commerçant en gros offrit de -soutenir
demeure, elle cherche partout des idées. bonne apparence. Les marchandises sem le détaillant en lui donnant une garan-
Elle s'adresse à ses amies et examine blent négligées, et elles le sont réelle- pecs tte qu'il pourrait e par
leur ifitérieur. Si vous êtes à même de ment. pport auuchifre 'affai de a
l'aider en lui montrant des effets artis- Si vous voulez que le public ait con- pr t s'i hausaies p e dé- i -

tiques et en attirant sur eux son atten- fiance en votre jugement à propos de taillant y consen it ée immédiate-
tion, elle viendra à votre magasin dans peintures et de marchandises similaires, nient s prixetit la iemécite.
l'intervalle de vingt-quatre heures. il faut lui faire voir que vous en y ie ses qe so commerce éri-

Mais vous ne désirez pas que le pu- dez beaucoup, qte vous tenez un bon clita? Pas du tout. Il vendit trois fais
blic vienne chez vous pour voir de nou- stock et que vous avez une certaine fier- plus'de peinture, cette saison-là, qu'au-
yelles marchandises et y puiser des idées, té et le respect de vous-même en tant paravant, et depuis lors il n'a jamais
tant que vous n'êtes pas en mesure de que marchand de peintures. manqué de vendre ses peintures à des
lui donner entière satisfaction. Si vous aviez besoin d'un seul faux- r

Tout d'abord, votre stock devrait être col, vous pourriez entrer dans un maga-
mis en étalage d'une manière attrayante. sin..oý deux ou trois boites de faux-cols je ne veux pas dire que le public lui
Le moindre espace disponible pour la figurent parmi diverses autres marchan- a
peinture et ses accessoires devrait être dises et faire un achat. Mais si vous
employé le mieux possible. désirez deux dbuzaines de.faux-cols e Non, mais le marchand en vendait plus

Si vous faites une exhibition de pein- un assortiment complet d'articles du parce qu'il faisait un profit sui cette fi-
tures et si vous l'annoncez, votre dé- même genre, vous irez dans'le magasin gre et qu'il voyait qu'il valait la peint
partement des peintures devrait être dé- qui se spécialise-dans ces marchandises, d'activer sa vente.
coré convenablement pour cette occa- où vous savez que le marchand en vend Pensonne ne peut s'enthousiasmer
sion. Cela ne demande pas des effets coù- suffisamment pour les bien connaitre. d'une ligne de marchandises qui ne don-
teux ou compliqués. Veille' à ce que Si vous voulez vendre de la peinture, ne aucun profit; personne ne peut réus-
tout, dans votre section de la peinture vous devez donner une place importante sir dans la vente d'une marchandise,
remise à neuf, soit de première fraicheur; à votre stock de peintures, quelle qu'elle soit, s'il manque d'intérêt
faites usage de drapeaux et d',oriflam- Une autre chose à bien considérer et d'enthousiasme.
mes, installez une draperie à l'entrée avant de commencer à étendre vos yen- Les prix de la vente at' détail des
de votre magasin et au centre de l'ar- tes de peintures, c'est la question des peintures préparées devrait laisser un
che ainsi formée, accrochez une corte prix et des profits. profit de 25 p.c., Ou 33 1/3 pc. sur le
où on lira en lettres bien imprimées les C'est un fait qu'il n'y a qu'une faible prix coCitant'. Aucun marchand ne peut
mots: Exhibition de Peinture du Prin- -proportion des marchands de peip res les vendre réguièrement à un profit
temps (ou d'Automne). S vous n tesr i a
ch. ainsi formée, accrochez une carte t ligne. C'est aumut un 'ait que quantité Si vous ne fates pas cette emoypfloye
ortiotiqqe au Plnçc#14 fgltçs-cn une dont do uo mrebair êp 9 e mevnt p s i leur de profit Qu mi profit plu toti s
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La base du succès de toute affaire est
l'approbation du clkat.

es clients, satisfaits ont sauvé de la
ruine beaucoup d'hommes d'affaires,
même quand:il y avait mauvaise admi-
nistration. Mais lamauvaise administra- >
tion qui livre des marchandises de qualité
inférieure et ignore l'intérêt du client,
étouffera bientôt le commerce de peintu-
re. le .s flori t

ICOMMERCE
DES
~OMMRCE~La Peintr artnSenoar

PURE AU 100%
PEINTURES. est celle qui est approuvée sincèrement par toua ceux qui l'achètent.

Donc, M. le Marchand, si vous voulez que votre commerce de

pintures repose sur une base solide, voilà la peinture qu'il vousfaut-c'est la peinture qui obtient l'approbation de chaque client. Sa
qualité l'exige-la nécessité de la qualité le demande. Sa durabilité
la rend économique-elle satisfait les clients comme nulle autre pein-

ture-voilà ce qui obtient l'approbation et entasse les profits
pour le marchand: L'Agence deà Ventes pour votre ville pla-
cera votre commerce sur une base solide.

-Ecriez aujourd'hui-même poWl'obteur.

The Martin-Senour Co., Liinited.
Les Pionniers de l'Industrie des PeinturesPures.

MONTREAL. 'TORONTO. OHIOAGO.

vos prix immédiatement. Vous consta- vous devez apporter la plus grande at- la plupart des cas, la' mère die famille
terez que les personnes qui ne veulent tention à la question d'une perte possi- décide du moment où le travail devra
pas payer l'avance sont peu nombreuses. ble dans vos poi.ds et mestres. être fait et du choix des couleurs à em-
Il ne devrait pas être difficile de faire Le vieux marchand qui me donna mes ployer. Le mari- ne fait que payer la fac-
comprendre à gin consommateur que' premières leçons commerciales avait ture.
personne 'ne peut vendre enlAétail de la coutume de dire: "C'est un insensé ce- De plus, la femme s'entend mieux que
peinture sans faire de profit et de conti- lui qui donne un poids trop fort, et un l'homme à diriger les peintres, les ou-
nuer ce commerce. misérable celui qui ne donne pas le poids vriers. Un peintre agit souvent à sa gui-

Pendant des innées le sucre granulé voulu." se et tient pas compte des instructions
a été l'écueil auquel se sont heurtés les Supposons qu'un stock de peintures qui lui sont données par un homme;
épiciers; pour le marchand de peinture, soit bien disposé, que le département des mais quand une femme s'est mis dans la
lr plomb et l'huile ont remplacé le su- peintures soit paré pour le jour de l'exhi- tête qu'un ouvrage de peinture doit être
c-e On doit admettre qu'à présent le dé- bition, que les prix soient justes, que fait de telle et telle manière, elle est
tailnat'te peut pas faire un gros profit vous soyez parfaitement au courant des parfaitement c'apable de.donner ses or-
sur ces marchandises; mais il devrait au marchandises et de leurs usages, des dres au peintre, et celui-ci les exécute.
moins en obtenir le prix qu'elles lui ont combinaisons de couleurs, etc., et que. Il s'agit done d'attçindre la femme.
coûté et, en profitant de certaines con- vous puissiez fournir à la clientèle tous Une femme' est tres tiattée de rece-
ditions, il devraif être à même de faire les renseignements désirés. voir une invitador ien faite. Il n'en
un léger bénéfice. Par exemple l'huile Qu'allez-vous faire pour attir le g une invita- . .
est vendue au détaillant sur le base d'un blic à votre exhibition? Comment' allez- coute re et benoyerime qu't-

i quart de-livre de moins au gallon qu'el- vous vous y prendre pour convaincre les tn intat gee et b i air. qu'u
le.ne pèse réellement. Si le marchand femmes de votre ville qu'il est plus im- nesmyetataonlayant de aran
ventd l'huile au poids, il aura l'avantg- portant pour elles de connaître ce qui me s le ême.
ge de gagner ce quart de livre. S'il vend est nouveau et attrayant pour la déco- ment .st le meme.

son huile à la.mesure, non seulement il ration de leur demeure que de connaitre Donnez à l'imprimeur l'ordre d'en
perdra cet avantage possible, mais en ou- les nouveautés de la mode? bp per o c te . Choisisez unc
tre il ne pourra pas vendre sur un baril Vous y arriverez par la publicité. beau papier ou une belle carte et une
autant de gallons que sa capacité. l'in- Dressez d'abord une- liste -'adresses. enveloppe assortie.

;' d1 uc>~ éfiit erad'a môe cnq ~e fht~lp~mê~eg e fmile dla e vous servez pas de caractères d'ai-
Ipeur cent. ... ~le. Cette liste comprendra les noms des CHIidc .u~l'tC5nrc E

De même que 'épicii- . doi faià. la femmes esr.eptilec'acheter-.dcMmêeu ployez, par exemple, lo caractère appel

meN"re du s cr qu'in~tfo d 1êi"fa uesreenon isuvent les
melitre du sucre quTMßemWM ue äoi-iiNl i% s(,ktivre page .4)

1
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.Revue des Marchés
FERRONNERIE Tuyaux

KT.. -

Lés affaires commencent à reerendre
dc l'activité, les voyageurs envoient de
ibonncs commandes.

Les articles de ménage sont en bonne
demande, 'nais la demande pour les ar-
ticlei de saison a beaucoup diminué, les
marchands ont tout ce qu'il leur faut . ..
pour finir l'hiver. ii.. ....

Les paillassons se vendent très bien. Nou cc ..

L.a forte demande pour les articles de ~
sport est terfinée.

Il se faitn de bonnes ventes de maté- 3...
riaux de construction. Le commerce deà
gros reçoit de bonnes commandes de 4 Les' sc
grosse ferronnerie pour le printemps. Tuyaux

Les paiements sont satisfaisants. P.C.; f pou
PLOMBERIE C.; 2 à 3

Tuyaux de plomb Tuyaux
Les prix sont très fermes et l'escomp- c.; f pouc

te est de 25 P.C. -C.; 2 à 3
Les prix sont de 7c. pour tuyaux en

plomb et de gc. pour tuyaux de plomb 2 Pouces
composition... .2j pouces

Tuaxde renvoi en fonte et acces- 3 pouces
Tuyaux 31 pouces

Les escomptes sur les prix -de*la liste 4pue
sont: tuyaux légers, 6o et i0 P.C.; tuyaux Nous ci
moyens et extra-forts, 70 P.C., et acces- Au Ch
s8oires légers. moetLx -forts, 0 i
Pour cent. _ ofseexr oj 14_

Tuyaux en fer X. Extra
Nous cotons, -prix de la liste: su

i.............10 nieds 5.50 (Caisse
" .50

11~. 50 (Caisse
22.5 Au Clix

Il'.............r 27.0
2 36'0 (Caisse

Nous cotons net: Feuilles

3...............21.54 X X, 14 x
31........... 27.07
4...............30.80 72 X3o0ga

galvanisés.
Itons, prix de liste:

.100 -pieds 5.50

8.50
1 1.50
16.50
22.50
27.50
36.00

22.20
itons net-

29.19
30.70
41.75

)mptes sont les suivants:
noirs: i pouce et I pouce. 66

ice, 71 p..c; Il à i1. Pouce, 75 P.
Pouces 761 p.c.
galvanisés, j à i Pouce. 51 P.

e, 661 P.C.; il A ii pouce, 65 p.
pouces, 65J P.C.

Tuyaux en acier
.100 pieds 8.5o

id 10.50
44 12.50
id 15.00

19.25
Fer-blanc

otons:
arbon - Allaways ou égal
20, base --.- btte44o -4. S&
Fer-blanc en feuilles
par X et par cse. o.75 1.00
livant qualité.
de 112 feuilles, toS Ibs. net)
ýoke - Lydbrook ou égal
2o, base .. .. bte 4.10 4.2S
de 112 feuilles, io8 Ibs. net)
rbon - Terne-Dean ou égal

.8. .. .bte 7.00 7.25
de 112 feuilles, 216 lbs. net)
Fer-Blanc pour Chaudières
(Caisse de 56o lbs.)

6o, gauge 26 . lb. o.0o7 o.0o71
Feuilles étamées

tige 23 . 100 lbs. 7.75 8.00

72 x 30 gauge 26 . oo lbs. 8.25 8.5o
72 x 30 gauge 28 . oo lbs. 8.75 9.00

T8les*Cnd
Nous cotons: 52 feuilles derti-l 1,

S2.9o; 6o feuilles, $2.95, et 75 -fouilles

Tôles Noires
Nous cotons: 2o à 24 gauge, $2.3p; 26

gauge, $3.35; 28 gauge, $2.45.
Tôles galvanisées

Nous cotons à la caisse: Fleur
Gorbals Queens de

Best Best Cornet Head Lis
28 G . . . 4.25 3.95 4.25 4.10
26 G . . . 3.80 3.50 4.00 3.85
22 à 24 G 3.75 3.45 3.75 3.60
16-2o . . . 3.50 3.20 3.50 3.35

Apollo
iot oz=28 Anglais.......4.10
28 G.=Anglais....... 4.35
26 G. .. . . . . 3.85
24 G.............3.6o
22 G........... .... 6o
16 à o G...........3.45

Moins d'une caisse, 25c de plus par
100 livres.

29 G. Américain équivaut à 26 G. Anc
g lais.
Petite tale x8 x '24 .. s2 feuilles 4.45

Petite tôle 18 x 24 .. 6o feuilles 4.70

i poUg4..... .. 900livres 2.45
3/16 Pouce........10 livres 2.40

Zinc en feuille.i
Nous cotons: $8.5o à *9q»6 les Ù0o Ibo.

Tuyaux de poêle
Nous cotons par ioe feuilles: 5, 6 et 7

pouces, ordinaires, $7.5o et polit $9.
Coudes pour tuyaux

Nous cotons à la doz.: coudes ronds
ordinaires 75-Ituilks.-$1.10; 60 feuilles,
$1.35 et polis, 6o feuilles, $î.6o.

Soudure
Nous cotons: barre demi et demi, ga-

rantie 23c A 24c, do., commerciale, aie.

Eti IC8WANT AUX AiftiQUC~Ult8, ÇtTE8 ~ PRIX GQvuA~4r
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CARTOUCHES DOMINION'
POUR CARABINE ET REVOLVER.

Cartouches pour chaque variété de gibier et pour armes à feu -de toute
fabrication. Recommandées par d'habiles tireurs pour le tir à la cible et par
des guides et chasseurs expérimenték-pour tout genre de chasse.

ElIes abattent le gibier en allant droit au but.
Vous ne ferez pas d'erreur on achetant ces munitions faites au Canada,

car elles vous sont garanties absolument égales sous tous les rapports à tqutes
celles qui existenit.

Haute et uniforme vlocité, trajectoIrr1due, groupement serré des
grains de plomb ; on peuit compter aboolument sur ces cartouches. Toqt
cela, combiné à leur prix exempt de droit de douane, en fait des cartouches
insurpassables.

Tirez-en une boite et vérifez notre garantie.
CATALOGUE7ENVOYE GRATUITEMENT SUR DEMANDIE.

DOMINION CARTRIDGE COMPANY, LIMITED9
CANADA.-Irador..

MA11,A 
-

IM
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à 2s c; do., Ai essayer les, tuyaux, 23C à
L'escompte sur les prix 'de la liste est

de 65 et 10 pour cent pour les couplets
en fer et en acier.

QUINCAILLERIE

Boulons- et noix
Nous cotons:

Boulons A voitures Norway ($3.oo) 50 et
10 P.C.

Boulons A voitures carrés ($2.40) 6o et
10 P.C. -%

Boulons à voitures ($î.oo): grandeurs, I,
et moindres, 7o P.C.; y/16 et au-dessus
6o P.C.

Boulons A machine. I pce et au-dessous
6o, i0 et Io P.C.

Boulons à machine, 7/16 pce eý au-des-
sous, 6o p.c.

Boulons' A lisse, 1 et plus petits, 6o et
10 P.C.

Boulons A lisse, 7/16 et Plus gros, 55 et
5 P.C.

Noix par bottes de zoo Ibo.
Nous cotons:

Noix carrées .. .. 41c la lb. dé la liste
Boulons A charrue. 50 Ct 10 p.c.

La broche barbelée est cotée $2.25 les
Ino livres A Montréal.
No sa, $%. 15.

-- Cramtpesr à -clôtures
Fer poli...........$2.5o
Fer galvanisé.........2.8o

Broches pour pulaillers
- L'escompte est- de 6o et-a pour cent
sur la liste.
1x20 x24"...........$3.40
x 20 x 30"...........4.10

- ' 130ox36".........4.75
2 22 x 24"............500
Ix 22 x 30"...........30

x 22 x 36"..........7.50
Broche galvanisée, etc.

Nous cotons: N
No 9.......les zoo lbs. 2.15S
No sa .. .... ..... les zoo lbs. 2.25
No 13........les zoo lbs. 2.30

Poli brûlé:
No o A g......les zoo lb.. 2.3o

*No 10........les 10o lb.. 2.35
No i.........les zo Ibs. 2.42
No 12.......les zoo lb.. '2.6o
No 13 .... . les 1oo lbs. 2.70
No 14........les zoo lbs. 2.8o
No î5........les zoo lbs. 2.85
No 16.......les z00 lbs. 3.00
Brûlé, p. tuyaux .. oo Ibi. No 18 3.85
Br'ilé, p. tuyaux .. oo lbs. No 19 4.70
Extra Pour broche huilée, îoc p. zoo lbs.

Broche à foin
Nous cotons net:
No 13, $2.35; No 14. $2.4o et No zS,

$2.5o Broche A foin en acier Coupé de
longueur, escompte 25 P.C. sur la liste.

Broche 4zoustiquaire
Nous cotons.,. broche noire, $i.6o par

rouleau de zoo pieds; broche verts, $1.65
par rouleau de zoo pieds.

Bro4luettes

Pour boites A fraises.. .. 7s
Pour boites A fromage .. 85
A valises .; . . 8o
A tapis, bleues... ..
A tapis, étamtées.....8o
A. tapis, en barils. ..
Coupées bleues, en do:... 75'
Coupées bleues et i pp-

Scouen Cues.-bleùe
et ornées. en doz. .

A .ch$tUasutres. en do:.
A chàbqures, en pqts i lb. go

rA.
et
et
et

et

et

ýLE PRIX COURANT I
Clous de broche

Nous cotons: $3.30 prix de base, f.o.b.,
Montréal.

Clou coupés.
Nous cotons: prix de bue, $2.4o f.o.b.,

Montréal.
Clous à cheval

Les prix ont étàhangés, les clous A
cheval ne se vendff plus aux zoo livres,
ils se vendent à la boites. Nous modi-
fions nos prix en conséquence.

Nous cotons par boite: No 7, $ago;
No 8,' $2.75; No 9, $2,6o; No îo, $2.So;
avec escompte de ici P.C.

Fers à cheval
Nous cotons f.o.b., A Montréal:

Non Noi
et plus et plus
grand petit

Fers ordinaires légers et
pesants .... .... ... le qrt 3.90 4-15

Neverslip crampons 7/16, le cent. 2.6o
Neverslip crampons, I le cent .. 2.90
Neverslip crampons, 9/16, le cent. 3.20
Neverslip crampons, J. le cent .. 3.8o
Neverslip cr.impons 5/16, le cent. 2.10o
Neverslip crampons, I. le cent .. 2.40
Fer à neige .. ..... le qrt $4.1e 4.40
New Light Pattern .. le qrt 4.35 4.6o
Fer "Toc weiglit No 1 Aà 4 . .6.73-

FeathierweiRht Nos o à 4 ...... 5.75
Fers a-.4ortis-de. plus -d'zure.-grandeur au

baril, IOC A 25C extra par baril
Chaînses en fer

Forte demande.
.Op cote par zoo Ibo:

3/16 K6... -*-*.... ........ mo00
3/t6 exact s..........8.50
./16 Full 5..........7.00
f exact 3...........60s'
i .... ............. 6.50
.ç/16 .. . . . . 4.40
1 ............. 3.90
7/16.............3.80
I...............3.70
o/16.............3.6o

I..................3.40
I.................3.30

T....................3.30
I.................3.30

Vis à bois
Nou s Cotf s les escomptes suivants

ruîr la liste,
Tête plate, acier ... 85 ico et t5 P.C.
Tète ronde, acier . .80 To et iS p.c.Tête plate cuivre ... 75 10 et 15 P.C.
Tête ronde, cuivre .. 70 10 et 15 P.
Tête plate, bronze .. 70 ici et 15 P.C.
Tête ronde, bronze .. 6s ro, et 15 P.

Fanaux

ýýFr;<'ht No 3.......do:. 8..Ço
Cirfinaireq........do:. 4.75
Dashboard C. B.......do:. 9.00
No 6..........doL .75

Peints, soc extra par do:.
-Tordeuses A linge

Nous cotons:
Royal Canadian......doz. $47-75
Colonial.........do:. .52.75
Sfetv A_. f. -

Bail........ 100 lbs. 8.70
L'escompte est de 15 pour cent sur la

liste.-
METAUX
Antimoine

Le marché est sns changement.
Nous cotons: $8.oo à $825.

Fonte
Nous cotons:

'Carron Spécial.....
Carron Soft .......
Clarence NO 3.. ...
Cleveland Noi.. ...
Middlesboro NO 3 .... ..
Summerîce No a. .. ....

Fer en barre

0.00
0.00
0.00
0.00
0.00
0.00

20.00
19.75
18.oo
18.75
18.00
20.00

Nous cotons:
Fer marchand . .base zoo lb.. i. go
Fer forgé......base zoo lb.. 2.05
Fer fini ....... base zoo lbs. 2.15
Fer pour fers A cheval

base zoo lbs. 2.15S
Feuillard mince ii A 2 pcs, base 3.15
Feuillard épais No îo .. .. base 2.20

Acier en barre
Nous cotons net, 30 jours:

Acier doux ... base zoo lbs. 0.00 i.90
Acier A rivets .base zoo lbs. 2.10 2. Iý
Acier A lisse .base zoo lb.. 0.00 1.90
Acier-A bandage base zoo lbs. o:oo 2.00
Acier A machine base 1oo lbs. 0.00 1-95
Acier A pince . base zoo lb.. 0.00 2.4o
Acier A reS-sZôfi- ble7rolbs -2.7s- -.

Cuvre en lingots
Très forte demande.
Nous cotons: 15 z/3c A î6c la livre. Le

cuivre-en icijilles est coté A 25e la livre.
Etaiïn lngots -

La demande continue A être forte.
Nous cotons $47.00 à-$47-50 les 100 li-

vres.
Plomb en lingots

Les prix sont. fermes.
Nous cotons: $4.45 A $4.70.

Zinc en lingots
Le marché reste sans changement.
Nous cotons:.$7.30 A $7.75 les 100l-

vres.

HUILES, PEINTURES ET VI-
TRERIE

Huile de lin
Le marché est ferme et les prix sont

Ipus élevés de 7C'par gallons.,
Nous cotons au gallon, prix nets: hui-

lebouillie $î.o2, l'huile crue $o.99.
Huile de loup-marin

Nous cotons au gallon:
Huile extra ra ,ffinée.......70e

Essee de térébenthinie
Nous cotons 78c le galIlon par quanti-

té de 5 gallons et 73c le gallon par ba-
ril.

Blanc de plomb
Blanc de ýplomb No 2 .. .. ...... 6,S
Blanc ýde 'plomb NO 3 .. .. .. ....6.
Blanc de plomb NO 4 .... .... 57

Pitch
Nous cotons:

comptes - .. .. .. . 1 - Goudron pur .. .. ioo lbs. o.55 o.65
121 *C p. . .......... doz. 46.75- Goudron liquide, brl. ... 0.00 4.00
12 PC Papîdn o. 5-0* Peintures préparées

121 p.c. rl ,~a o........do:. 64.0Q' Nous cotons:
80 P.C.Byle........dz 6oo Gallon......... .:45 1.90
15 .c M oins esc mte de 2o P.C.Deiglo. ...... .o .Q
40 P.C. untosQuart, le gallon......1.55 -1 75
121 P.C. L'escompte sur les cartouches cana- Eoi boites de T lb..... .. 1 o.1!

diennes est de 35 et 5 pour cent. Vere à Vitres
6o P.C. Plomb de chasse

Nous àfoNous C.ntpnm. Star, au-dessous de 26
73 P.C. Ordinaire........' 1ah.. 7.5o, pouces uni: , s pieds. $Y.79: zoo pied

S0 P.C. thle........ oo Ibm. -Y-00 ILIso; i6 A 40, 50 Pieds. $t.8o: t00 pieds.
10 P.C. Dock end Soal z., , oo Ibo. l.Oo ~4 1 à! A 190 pieds, ej.83; pi 4
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loô pieds, $4.1o; 61 à 70. oo pieds, $4.35;
71 à 80, oo pieds, $485.

Double Diamond;roo- pieds: o- i 5r
$6.90; 26 à 40, $7.50; 41 à 50, $8.75; 51 ï
66o, $o.ool ó1170, $1150; 71 à 80, $12.5o;
8 à 85, $14.oo; 86 à 90, $16.50; 91 à 95,
$R&oo. Escompte 33 1/3 p.c.

Sur demande, escompte 20 p.c.
Vert de Paris pur

Nous cotons:
Barils à pétrole .. .. 0...o.o o.1
Dryns de Soà ioo lbs. .. o.oo o.18
Drums de 25 lbs. .. .. .. o.oo o.181
Boites de papier, 1 lb. .. 0.o 0.20
Boitta de fer-blanc, s lb. .. o.oo o.21
Boites papier, i lb. .. ... 0.00 0.22
Boites fer-blanc, I lb. .. o.oo o.23

Câbles et cordages
Nous cotons:

Best Manilla .. .. base lb. o.oo o.ioi
British Manilla .. base lb. 0.00 o.o8
Sisal. .. .. .. .. base lb. o.oo o.08i
Lathyarn simple . base lb. o.oo o.1d
Lathyard double . base lb. o.oo 0. ioi
Jute .. .. .. .. .. base Ib. o.oo o.rol.
Coton .. .. .. .. base Ib. o.oo o.23
Corde à châssis . base lb. 0.00 o.34

Papiers de Construction
Nous cotons:

Jaune. et noir pesant .. .. 0.00 1.65
jaune-ordinaire, le couleau o.._ o.2
Noir ordinaire, le rouleau..- o.oo 0à
Goudronné, les ioo Ibs. .. o.oo 1.65
Papier à tapis. les ioo lbs. 0.00 2.75
Papier à couv., roui., 2 plis. 0.00 0.70
Papier à couv. rouLï-rs pi-s. 0.00 0.95
Papier surprise, rotLj 15 lbs. o.oo 0.50

FERRAILLES L 1h

Cuivre fort et fil de cuivre. o.oo o.11
Cuivre mince et finds en

cuivre............. o 0.09
Laiton rouge fort ....... 0.00 o.io
Laiton jaune fort...... o.oo 0.08
Laiton mince ........ o.oo o.o6
Plomb .............. 0.021 0.021
Zinc................0o 0.03

La tonne
Fer forgé No 1 .. .. .. 0.00 12.50
Fer fondu et débris de

machines No 1 ... 0.00 16.00
Plaques de poêle ....... 00 12.50
Fontes et aciers malléables o.oo 9.oo
Pièces d'acier........ o.oo 5.qo

La.lb.
Vieilles claques .. ..... o. oo 0.09

(Sutte de la page 40)

supplément à l'invitation-annonce et à
l'étalage intérieur, faites des étalages en
vitrines.

Ces étalages devraient comprendre au-
tre chose que des rangs de boites de
peinture. Ils devraient être faits de ma-
nière à fixer quelque chose dans l'esprit
du passant, et ce quelque chos; devrait
être l'avantage que l'on retire d'une bon-
ne peinture et-du bon.goût. exercé dans
le choix des couleurs.

Quand vous avez vendu à une famille
de la peinture pour décorer sa maison,
sa satisfaction dépendra de l'aspect de la
décoration et de la durée de la pein-
ture. Quand.la peinture sera appjiquée,
son apparencç sera surtoùt prise en con-
sidération, et cela veut dire que si vous

avez laissé vos clients.choisir une com- de bons résultats. -Elles contrastent
binaison de couleurs sans harmonie en- d'une manière marquée avec celles cm-
tre elles ni avec leur éniourage,- ce,
clients ne seront pas satisfaits. A la lon- tes sortes de raisons, devrait avoir la
gue, toutefois, l'épreuve consistera dans clientèle des fermiers.
la durée de la peinture. Si cette durée est Les commerçants des petites locali-
bonne, on passera sur les autres défauts. tés favorisent la vente d'articles spé-

Tout cela veut dire que 'i qualité de ciaux, et c'est justement ce qui permet
votre peinture doit répondre à ce quc le maintien des maisons faisant affaires
vous prétendez qu'elle est, et que vous par correspondance, les met à même de
devez connaitre les combinaisons de soutirer l'argent de la cambagne et en-
couleurs convenables, savoir celles qui tretient la concurrence extérieure.
feront bon effet et avoir des aptitudes Le marchand de peintures ne recher-
de vendeur pour faire acheter ces coin- che pas de commandes de iS gallonsde
binaisons au client. peintures, sous prétexte que le fermier

C'est avec ces, faits présents à l'esprit est un mauvais payeur ou qu'il a déjà
que vous devez faire vos étalages et dépassé les limites de son crédit. Voilà
votre publicité. où commence l'aversion à faire des

Pendant la durée de l'exhibition de ventes; son effet ne s'arrête jamais, par-
peintures, il est particulièrement ibpor- ce que le fermier finit par trouver le
tant que les visiteurs soient reçus cor- moyen de jouer un bon tour au iar-
dialement et qu'ils se seutent dans le chand de peintures. Il y pense le soir et
magasin comme chez eux. Vous avez réfléchit au moyen s employer pour
invité le public, vous devez donc lui fai- montrer au marchand qu'il peut se pro-
re une bonne réception. curer ailleurs de la peinture. Il en ré-

Accompagnez les visiteurs, parlez-leur suite que la maison faisant affaires par
de-la-plntuf et -de -son application. 0f- correspondane reçoit desncommandes
frez-leur de leur procurer des ouvriers, d'épiceries, d'effets d'habillement, de h-
d'estimer la quantité de peinture nécps- vres et même. d'automobiles.
saire4 ir l'ouvrage à fa'dre. Tous les fermiers ne sont pas du mê-

Le bon vendeur voit--ptus lointmu'une ne C, ear beaucoup-d'entre-eux -anit-
vonte immédiate et pense à d'autres pas leurs fermes grevées d'hypothèques
clients qu'à celui qu'il a sous la main. et ont de l'argent placé danm un ban-
L'art de la vente comprend autre chose <que. Ils forment probablement de beau-
que la simple vente des marchandises. coup une majorité; mais Ils n'ont jamais

pensé au côté scientifique du peintura-
ge, parce qu'ils ont appliqué toutes leurs

SINpensées et leurs énergies à 'exploita-
gnez eRton de leur ferme, à la mise de leurs

L'USAGE DE LA PEINTURE produits sur le marché, etc. Très sou-
vent ces fermiers achètent du rouge vé-

Les marchands des petites villes et des nitien sec, le mélangent à du.lait frais
tiré et l'appliquent ainsi aux structures

améliorer l'aspect général du pays, ene r

persuadant aux fermiers da peindre leurs et qui coûte peu.

Vilàqu la caégorn daean ffirs dont

structures et leurs clôtures; la peinture loespocndse eoit es oemnt dre

contridue pour beaucoup à la beauté tu-
chercher la clientèle.e. ette clientèobn'ati

paysage.
C'est un fait bien cosnu et corroboré tend que la venue des marchancide la

par les rapports gouvernementaux que campagne pour se réveiller et faire af-

les fermiers détiennent la plus grande faires avec eux. Elle ne viendra jamais
eéau magasin pour y faire un achat. Quand

donci de l'a-rgcetàdese r etCnaa il one 1.a possession d'une chose est .bonne, ils'ai qu de lesntàéeser, t la p ne vaut la peine qu'on e mette uà sa re-L escherche. Aainsi donc marchnds de
pour queils en achtent et qu'ils s'en ser- peintures, À la besogne.
vent.

Les marchands des diverses localités
peuvent mettre un frein à la concurren-
ce qui leur est faite auprès des'lermiers

par les maisons de commerce faisant af-
faires par correspondance.

"Tous les fermiers sont considérés au
même point de vue par ces maisons.
Les fermiers ont de l'argent à dépenser
et nous voulons avoir leur argent", voi-
là leur mot d'or e, aussi la clientèle
de- fermiers este le sollicitée -par des
méthodes préparées spécialement pour
eux, et ces méthodes donnent forcément

Intéressez-vous à quelque chose et cela
dès aujourd'hui. Trop d'hommes s'in-
téressent au pass6 et ·à l'avenir, et ne.
font qu'accumuler des regrets,
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The Pagé NVéA àp ook
CO*., Of CaÉaLiie

f a lancé sur, le marché une nouvd1it& -ou, crochet
* perfectionné qui woiportb èn plâ e oux bMbihes

ordinaires une troiuièmé branche têëoubée en tûCMe
de crochet, et tou4 s e riles qd'on y .susp.d"
chapeaux de toutes frmes,-paletotn, etc. ne peà1eùL
en être enlevés san intervention. **à

Cette nouvelle patère -brevetée dans dix I»ys,
le Canada, les Etats-Unis, l'Angleterre, la Fmee
l'Allemagns et la BelgiqueI a gagné tous les ecflt6gè

NI. et a obtenu le plus légitime succès

Nul système ne.peut rivaliser avec le-

Crochet -"Neyer Drop"

il est émnenmmentpýàiqù-pre

presbytères, les communauts -religieuses, les maisns
privées, les chars, les hôtels, les vestiaires, -des salles

me ~des emtale etc. etc. fl répn àdtouseseoins.
Lorsqe, dans un1,11 ,l I pblic, vous con ez v

pardessus ou votre chapeau à nvsiire, il n'est pa"s
rare qu'on vous le rende tout maculé de boue ou
taché de poussière. Une simple poussée aura malen-

contrusemnt fait tomber l'objet par terre..

Avec le crochet
"Neyer Drop" de Pagé. 4

OROS
cet inconvénient est supprimýé, vous économisez vos
vêtements, car lorsqu'ils sont accrochés à cette patère

0 P 
r

ils ne peuvent pas

Qu ou stomber,
Que tus lalrchands proposent à leurs dle

I. Crochet "Neve* Drop" ; il est élégant, solide'
pratique ; c'est la véritable patère de afireté. En
faire l'essai, c'est l'adopter.

Le, Never Drop" de Pagé se fait en cuivré
Nos a jaune, en oxydé, en cuivré rouge, en nickelé, e~n

zé, en japané et dans huit dimensions diffé

The Page Neverdr op*,*k -CO.L
of 'CA'nada.. >ipiited

Mauatre etBureuPicpl Srbroke, P. Q
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Province de' Québec
COUR SUPERIEURE

M
Défendeurs Demantdeur, ta

Bordeaux
Picard, Cléophas. .....

.......... La Rin. -Isaac.
Canton Taillon

Maltais, Pitre. ......
-Trust & Laon Go. of Can.

C.mber
jenkins, jas. ... ... Ship Bros.

C8te St-Paul
Chaput, Jos. .. ... Raugh, E. L.

Boileau, Pilias.......
Boileau, Damsse. ....
Boileau, Nap........
Boileau, P. &Frères....

........ Damass Naud
Lachine

Aquin, M. J.....Dion, J. 0.
Longueuil

Provost,'Elzéar.......
Re inwSvai Daigle

Morin, Thos.
Bourassa; P. E. & Fils, 2e dIa

Devoy, Walter .. .. Rivet, Elias
Regina

Rýegina Brewing Go,. Ltd.
Rurdett, Thos-

Ste-Clothide
Bourdeau, Pierre .. .. ...

..... Moquin, Narcissé
St-Hyacinthe

\'iger, J. A. M.D. .... .... ..
Consolidated Optical Co.

St-Laurent
Succes.. veuve Ghapdelain, P.

... Cbapdelaine, Cedulie

Doîlard Lefebvre. .....
........ Poirier, Conine

COUR SUPERIEURE

JUGEMENTS RENDUS

346

34à

400

100

Défendeurs Demandeurs tants
Beloei

Cie Doutre, Lavigueur & Go, Ltd
Beauregard, L. S. (Montréal).

.......... Laberge, I. I550
nie Perrot

I.afrenière, Aimé. .....
Colonial Goal & Gartage Go.

Fauvel, M., 4e classe
Longueuil

Viau, H. R. N. et ai....
Louette,* Alphonse.....
.. .... .. .. Moreau, F. M. 704

St-Martin
1-aurin, Antoine

Laurin, Adélard(SLarn)
Meunier dit Lagacé, H. 250

Larivé, TroWIilre,
LrvDenis.... ..
. .Prud'homme & Fils Ltée 972

COUR DE CIRCUIT

JUGEMENTS RENDUS

Buclngham
johnsch, E.........

The Consoilidated Optièal Co.

Mon-

NEW VICTORIA MIOTEL
S. F*ONTAINE, PILOPRI1TAIRE

L'Hôtel des commibvoflgeUi.
plan Anaérlcul. Taux, à partir de $2.s.

45

BANQUE DE MONTREAL
(FONDÉER EN 1817)

CONSTITUICE PAR ACTE DU PARLEMENT

capital tout paYé ......... $15,413,000.00
Fondk de Réserve ............ 15,000,000.00
Profite non Parfigés ......... 1,855,185.36

sixos SOCIAL, MONTR*AL

BURE3AU DES DIRECTEURS
te Triée Bon. L.ord Strathcona and Mount Royal

O.C.M.O.. O.CV 0., Préident Honoraire.
I. IL Angue, Président

BU Edward Cîouston, Bart., VicePrisldent.
I. 3. Oreershlelds, a ir William Macdonald

lames Rom., Hou. Robt. Mackay.
Sbi Thoma Sbaugbneuy, K.C.V.0., David Morrice
C. IL Hoomer. A. Baumgarten. B V. Meredltb

H. M. Meredith. OEsant.Gênéral.
A. Macuider, Inap. Chg et sirnt. des'5pccnrsales.

C Sweeny, Surintendant des Succursales de la.Colombie Anglaise.

W. E. Stavert, Surintendant des Succursales des
Provinces Maritimes.

A. D. Dralthwaite, Surint. des Suc. de la Prov
d'Ontario.

P.J. ockburn, Surintendant des Suc. de la Prov. de

EP.Wlnslaw, Surinten6ant dei Succursales du
Noard-Ouest.

P. J.Monter. Inupcteur des Succursales -dOntari 1o.
D. R.Clarke, Inspecteur Succursales des Provinces

Maie cteTreNuve.

149 Succursales au Canada

Terre-Neuve: St. john's, Birchy Cove, Gr. Fs la

Osande-Bretagne, Londres,
47 Threadneedie St.. Et. C.. P. Williams Taylor.

Gérant.
Etats-Unis, New-Vrk- R. Y. Hebden

W. A. Bog et J. T. Molineux. Agta. 64 Wall St,
chicago. Spokane.
Mexique, Mexico, D. P.

OEO. GONTIIIER
uInD coiPiIeu ET 1DNIR.

:103 rue 8t-Fgrançois-Xavier
00 oitréal

Tel. Bell main 2701.

A.rthur W. Wilks. Alexander Durnet

WILKS & BURNETT
Cemmtabls, AudmmS Oemmia.alr pour

toutes lma

Règlement duafaires de Faillites
601 BitlBse Banque des Marchands
Tilipone Beil Main fsoo

go~ans5 MONTREAL.

P. A. C1AGNON.
Comptable Ucenci

(Chaftered A.CUntaat)
OhambnUslU,8IS 317

ilii sanque Quesu
xxPlae L'Armnes, NoONTE.U J,.t

Tilepboe seni main 4912

Caughnawaga
Boyer, Jos. .... ..... Deer, F. .j

Cookshire.
Sylvester, E. G.. .....

The Steel -Co. of Ca'n., Ltd. -1

Eut Angus
Adam jeronie.... .....

Comptoir General' d'EsconIIt
et de Renseignements. .49

Fraservilie
Cutnam, Johnny .

Comptoir Général d'Estomptc
et de Renseignements .. 23

Ile Perrot
I:auv.eue, Jos. .. ...... ...

.Valois, J. M. A.
Lac au Saumon

Routhier, Zénon.......
.Orsali, A. et ai. 54

Lachine
Took, A. G.....Charette, T. 7
Lachapelle, Ed. -..Boucher, T. i
Allchurch, Wm.. .....

Cohen, L. '(de) et vir. 8
letton, John........

Cohen, L. (d t-vi:r. 8
Grazzil, G;..... . .

.Ewing, S.-: H. & Sonis, rcnv.
Lachute

Lcfaivre, Eu~gène.... .... .-. --
The McCor 5 i kMfg. Co., Ltd. 27

Charron, Arinand......
.Champou -C. 15S

L'Epiphanle
.\rcliambault..... .

.rult, N. et ai. 15
Maisonneuve

.Massé, Albert.. .. .. Allen, A. 27
Lazanis, Ge .... ... ....

.Darling & Brady 7
Gauvreau, A. F. .Destorges, P. 48
Bouliane ,F. X. . orfman, M.' 22
Kýnight, Jos.........

.** -- Clermont, A., et ai. 25
Lazanis, Gco. N. . Dumani, A. 49
Maisonneuve, Pierre . Seligor, B. 17
Lazanis, Gco. N. ... Nantel, B. II
Rathel, Eugène.......

.Montplaisir, NY. Ct al. 9
Héroux, J. A. & Co . Jacobs,S. A. 80
Dupré, Henri .. .. Seligor, B. 7
Lazanis, Geo. N. . Latimer, R. J. 6o

Manlwal
Corroil, Thos..........

The Benwell Hoýxie Wýire
.Fence Go., 72

Outremont
Si-Charles, O0vila. .....

.Duquette, E. 17
Mulligan, Andrew......

... Shapiro, E. (,e) et Vir. 29
Mulligan, Andrew (de) .

Shapiro, E. (dé) -et vir. 14
Hamelin, Ludger . Trudel, A., renv.

Paquettevifle
Beloin, N. F.. ......

The Petrie Mf g. Cq., Ltd. 35
Québec:

Beaupré, J. G., Bienville & 'Trent-
blay, J.... ...

.La Presse 69
Roberval

Rivard, Cléophas .

.Lamontagne, Ltée p,4
Robinson

Ewiog,:S. H. eta.
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St-Andri d'Argenteuil
iljcsncr, Wm. Harry.....

.... .... ... Porter,S. E. il
gtê-Anne de Bellevue

l'ilon, Wilfrid & Pilon, Jcsnet
...... .... .Bezuer, M. 0'"î

.-St-François de Sales
Legris, Alphonse, Sr. .... ...

...... Ihsureau, S.. reilvnycr
Legris, Alphonse, Sr.... ..

.Legris, J. (de) et v'ir. renv.
- St-Lambert

Canada Electric Co.. ...
Brisebois, A. (de) et vir. _,g

St-Laurent
jasmin, Arthur.......

.. .... .Breux, J. ors decotir.
.\mlbroi!ie, George.......

.............. '«Duval, 1. 42
Desmarais, Ulric .. Cramer, N. 52

St-Lazare
Blerry, John .... Brasseur, A. 5

St-Marc
Beaudry, André ..- Blanchard, 0. 25

Dupré, Alphonse .. .. Pierre, A. 16
Terrebonne

Godin, J. A. & Labelle, Euclide
. .. .. Dupuis, E., hors de cour.

Auger, Ferd... .....
Bantford Carniage *Co., Ltd. 70

Verdun
Bergeron, Louis .. -. -Perras, A. 14

Wemtmount
Box, C. e ................

....... eaudma,4 Lte renv.
Suckling H. M. .Samdersôn, J. il
Gagnon, Na.rc. T.

.. .. ... Robitaille, A. (de) 10

La Construction
SIiMAINE TERMINEE LE 27 JAN.

Cette semaine, il a été donné 19 per-
m',s de construction au coût total de
$06,275. Les chiffres ci-dessous en indi-
quent la répartition par quartier et don-
tient le coût approximatif de chaque
con st ruct ion.
Nombre de

permis

2

6

3

Quartier

DeLorimier.....
Laurier.......
N.-Dane de Grâces..
Rosemont.....
St-André.....
St-Denis.....
ýt-Henri.....
St-Lauren t.......
St-Paul.......
Ste-.Marie.....

$ 4,000
600
200

900

71,500

9,175
1,6oo

200

4,000

4,100

$96,275

'Côte des Neiges, qýuartier _Sýaint-An
dré; i' maison, 50 logements. 1o éta-
ges, le classe; coût prob. $70,ooo. Pro-

Sniétaire,_ )os. H. Maher, i6o St-.Jac-

Rue Dufferin, quartier St-André; 8
maisons. 16 logements et 2 magasns,
2 étaÇes, 3e classe; coût prob. $4300.Propriétaires, John Patterson & Sons,
i88 De Norniandville.

kue Anger, quartier St-Paul; 2 miai-
sons, 4 logements, 2 étages, 3e classe.
coût prob. $4,000. Propriétaire, N. Boycr.

Rîtes Bordeaux et St-jérôme, quartier
DcLoriicr; 2 nmaisons, 4 logements, 3
'étages, 3e classe; coût prob. $4,ooo. Pro-
priétaire, 1451 St-Andre.

4ème Avenue, quartier Ste-Marie; i
'liaison, 3 logements, 2 étages, lie clas-
se; coût prob. $r >xm.. Propriétaire, J. T'.
Simloneau, 43o-1oèIne Avenue, Rose-IL
miont,

Rue Masson, quartier Ste-Marie; i
maison, r logement, 2 étages, 3e classe;
coût prob. $i,Soo. Propriétaire, Henri
Boliemien, 2771 Masson.

Rue St-Antoine, quartier St-André;
répar. à i' logement, bâtisse à 3 étages,
3e classe; coût prob. $i,5oo. Propriétai-
re, John Watterson, 382 Rosslyn.

Rue Huntley, quartier St-Denis; ré-
par,. à i logement, bâtisse à i étage, 3e
classe; coût prob. $1,300. Propriétaire,
A. Con stantin, 11î82 Huntley. 1

Rue Huntley, quartier St-Denis; ré-
par, à i logement, bâtisse à i étage, 3e
classe; coût prob. $r,îoo. Propriétaire,
D. Gendreaîi, 1184 Huntley.

Voye I. ACGRENIER,
00 ST.uWSXAVlEm.To.-m10
(Soir s 707 St-Hub@m -T. LFt132

SCIBS MAPLU LEÂAF
Nos Scies

sont trempées
au moyen
d'un procédé
secret. @ o

Satisfaction
garantie. saw MA~wonn SIIURLY.DIBTRICII CO.,_ LIMITED, (lait, Ont.

VITESSE
v DB MAX WELL-

font qu'elle l'emporte sur toutes ses rivales. Faite de Cyprès Rouge (bois qui dure toute
la vie), avec actionnement à manivelle et à levier sur le dessus, lourd volant et système à ex-
tension pour fixer la tordeuse, permettant d'ouvrir presque entièrement le dessus, la Laveuse
CHAMPION attire l'attention de la femme qui la voit pour la première fois, et est t'objet dechaudes recommandations de la part de la femme qui s'en sert.

Il est avantakeux de mettreý en magasin des articles qui ont autant de succès que la
Laveuse CHAMPION.

DA&VID MAXWELL & SONS St. Mary s.Ouuarlà.
Agence à Mointréal, 446-448 rue St-PauI.

I. a

Les partcularités je construction -de .la

LAVEU9E "iCHAMPION", A H1AUTE
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UNE GRANDE

EXPOSITION DE FERRONNERIE
Aura lieu à Montréal (Arsenal du 65ièe)

Les 27, 28, 29 Février et le 1er Mars 1912.
En même temps sera tenue la Convention des
Marchands Détaillants de la Province de Québe-

Cette Exposition de Ferronnerie est à présent assurée du plus gros succès. Les principaux fabri-
cants ont retenu un emplacement pour y établir leur stand et il ne reste plus que peu de places disponibles.

A n'en pas douter les marchands de ferronnerie de la Province de Québec se rendront en foule à
cette exposition qui coincidera avec la Convention Annuelle des Marchands Détaillants de la Province et
cette manifestation industrielle et commerciale ne peut manquer d'être pour eux du plus haut intérêt. Elle
mettra en valeur les produits de la fabrication canadienne et sera une démonstration de leur perfectionne-
ment, eur permettantd¯n-vàlii -avërc-eunrx fabrication étrang&e.

Tous les marchands de la Province de Qué-
bo sont -invé-isnril-ovnlne-l

visiter l'Exposition de Ferronnerie de Montréal.
Ils y trouveront leur profit.

C'est la première foie qu'une exposition de ce genre est organisée à Montréal ; elle répond à un
véritable besoin et ne peut manquer de soulever dans le monde commercial et industriel le plus unanime
enthousiasme.

Tous les marchands qui tiennent l'une ou l'autre des lignes de cette vaste branche qu'est la
ferronnerie y trouveront un enseighement précieux et l'occasion de se familiariser avec les dernières
nouveautés et les perfectionnements les plus modernes.

L'Exposition de Ferronnerie de Montréal leur permettra d'examiner et d'étudier les divers produits
de·la fabrication canadienne sans les obliger à des déplacements multiples, longs et dispendieux. Ils y
trouveront réunis les articles provenant des sources les plus variées et retireront de cette visite une leçon
éminemment pratique et utile à leurs affaires.

Les quineailliers ne seront pas les seuls à bénéficier de ce véritable "rendez-vous" de tous les
fabricants d'articles de ferronnerie.

Il est mille objets se rattachant à cette ligne qui sont tenus par les épiciers et dont l'importance ne
saurait passer inaperçue. Ces objets multiples et courant@, d'autant plus sujets à un perfectionnement
qu'ils sont plus communs et répandus, figureront à l'Exposition de Ferronnerie et n'en seront pas le plus
mince intérêt.

Tous les marchands-détaillants soucieux de suivre la voie du progrès moderne se
feront un devoir de visiter l'Exposition de Ferronnerie de Montréal, qui sera pour ainsi
dire "leur Exposition." Tout y sera aménagé pour leur commodité et rien ne sera
négligé de ce 'qui peut leur assurer une visite profitable, et à la fois distrayante et
instructive.'

Toute correspondance devra être adressée à

J, A. BEAUDRY, Secrétaire
Edifice Le Prix Courant -- 80 RUE ST-DENIS Montréal.



48 LR PRIX COURANT

Le Commerce Profitable.
L ES bourses canadiennes se remplisset-les cordons des bourses canadiennes se desserrent.

Un nombre toujours croissant de vos clients atteignent cet état de prospérit(-où ils

désirent ce qu'il y a de MEILLEUR- et consentent à en payer le prix. ~

C'est un marchand avisé celui qui, en cet an de gràce i912, se promet de baser ses

affaires sur la qualité et le bon service plutôt que sur le bon marché.

Sa clientèle lui reste, en dépit des plus bas prix des marchaudises.'i tférieures etImalré£

les offres d'occasionsiliconsidérées, -et il fait un profit satisfaisant sur tout ce qu'il vend.

ÎlvauTdo-i1mkux, -. tousi es--poita de vue, vendreà.nhomnme-lin Rasoir. 4e-Sûreté

GILILET à $5.oo oiu plus, que de lui offrir un pis-aller à bon marché, de fabrication.étran.
gère ou même uàràoir muti!5hXC valaninsonrix usiaites plu de ofitilremmn

et vous lui vendez quelque chose dont il sera plus que satisf ait au lieu d'en être plus ou moins

désappointé.

Pn outre, si cet homme vous achète un GILI.ETTE, îrevi endra pour avoir de nou-

velles lames, mêis surtout parce que les marchan-

dises que vous recommandez lui auront fait une

mpression favorable.

Gillette Safety

Razor Co. of
Canada, Llmlted.

Bureau et Manufacture:

63 rue Saint.Alex"idre.

MONTRIALOB

* EN IC! VANT A IRCEUR. CITEZ "LIE PRtIX COURtANT'

ý 1

LE PR= COUgANT

Lý ý ý m ffl---nom.-,



LE PRIX COURANT

LA CONSTRUCTION (Suite)

Rue Hôtel de Ville, quartier St-Dc-
ctis; i maison, i logement, 3e classe;
coùt prob. $1,000. Propriétaire, D. Bc-
lisie, 553 Cowan.

Ruie Marquette, quartier St-Denis; i
miaison, 1 logement. i étage. 3c classe;
coût prob. $i,ooo. Propriétaire, Gold-
stcin Moses, 1445 Fabre.

,'\vcnue Roseniont, quartier Rosq-
mont; i. maison, i logement, i étage, 3e
classe; coût prob. $9oo. Propriétaire, A.
Arbano, 2o ruelle St-Germain.

Rue De St-Ours, quartier St-Henri;
repar. à i logement, bâtisse à i étage;
coût prob. $8oo. Propriétaire, Orner
Amyot, 543 De St-Ours.

Rue Notre-Dame Ouest, quartier St-
Henri; répar. à i maison. bâtisse à i
étage. 3e classe; coût prob. $8w0. Pro-
priétaire, D. Gravel, 133 Rose de Lima.

Avenue du Parc, quartier Laurier; ré-
par. à i logement, bâtisse à i étage, 3e
c-lasse; coût p rob. $6oo. Propriétaire. Dr
WV. H. Dalpé, i oî8 Ste-Catherine Ouest.

Rue Cha pleau, quartier Ste-Marie;
répar. à i logemi-1; coût prob. $500.
Propriétaire, M. Millette, 144 Chapleau.

Rue Bréboeuf, quartier St-Denis; ré-
par.î à- logement; coût prob, $475. P ro-
priétaire. Nap. 19>remru-pg de-la-Roch-

.Rue -St-Urbain, quartier St-Laurent;
rcféar. à i loliement et i magasin, bâtis-
st- -z- étages;-coût prob. $2oo. Proprié-_
taire. J. B. Walker, 147 St-Ujrbain.

Rue Bellefield, quartier Notre-Dame
de Grâces; répar. à i logement, -bâtisse
à 2 étages, 3e, classe; coût prob. $200o.
Propriétaire, Thomas Salmon, 219 Bel-
lefield.

Renseignements
Commerciaux

Assemblées des créanciers
Montréal-Royal Arms Laundry Co.,

Ltd., le 29 janvier 1912.
Siclie Lighit Co., Ltd., le 2 février

iQI12.
Ste-.\ngéle de lRiiouski-M\ichiel Ga-

gnon, niag. gén., le 2~7 janvier 1912. ýj
Trois- Rivières-A. D. Cloutier, le 5 fé-
vrier, 1912, épiceries et liqueurs.

Cessions
Black -Lake-Damase Lamontagne, iîîag.

gên.
La Tuque-b. Trenmblay & Cie., mag.

gén.
Montréal-A. Cader & Cie.. nîarch. de

nouveautés, à V. Lamnarre.
Melle Laura Demorme à Vinet & Du-

fesne, mdses de nouveautés.
WV. Granger & Cie., ferronneries à Vi-

net & Dufresne.
J. M. Vaillancourt. épicier.

Changement de nomp
Montréal-Burnett, Ormisby & Clapp,

Ltd, font maintenant affaires sous
le nom de Ormsby, Clapp, & Ander-

son , Ltd.-
Curateurs

Mégantic-J. J. Griffithi à McShane &
Gilmour, lhôtel.

J. Desautels à J. A. lenejfotn
Bulwer-J. Desautels à A. W. XVheeler.

mag. gén.
1fon réal-JDitc à O. Cauichon &

Cie, tapisseries.
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W. T. Hood à Nelson Garayt, cbar-
bon, etc.

Vinet & Dufresne à J. A. Héroux&
Cie, marc. de nouv.

Wilks & Burnett- à Steinberg Moses,
marc. de nouv.

V. Lamarre à Wilfrid -Therricn,

chaussures.
St-Benjamlin-J. P. E. Gagnon à O. F.

Boucher, marc. gén.
Décès

M ontréal-Wilmot & Sabourin, ploni-
biers, L. G. Wilmot, décédé.

Dissolutions de sociétés
Montréal-Bemister & Wilkinson.

Bernstein & Co.
_j. A. Bissonnette & Cie, constructeurq.
B loileau & Denis, E. Boileau, H. De-

nis & E. Bénard continuent sous le
nom de Boileau, Denis, & Bénard,
agents d'immeubles.

Colonial Grocery Co.
H. A. Gauthier & Cie, Mfrs de vitres.

etc.
Gemi Theatre Co.
J. Hudon & Cie, tailleurs, Mlle A. Hu-

don continue.
M. L. Labelle & Cie, transport et dé-

livraison.
H. Lamarche & Cie, peintres.
H. Lamarche & Cie, bois et charbon.
Lamoureux & Prevost, directeurs de

Levin & Rogovin, fndses -de -sec mains.
Liherty Moving Picture Co.
Mallette & Roy, E. Mallette continue

souu lf em u'Mallette __r Cie,
cuirs en gros.

Morrisey. Rohinson & Freysang, cour-
tiers d'assurances.

New World Lunch Rooms, A Chiris-

Nousavos Cofiacee Toujours mis sur le
en ns mrch' V marché en Pleinesen ns mrchndises. Nous savons exactement-

ce qui entre dans la composition de notre vernis et M s rs mp rae
nous savons pourquoi il est bon. Nous savons que M s rs I p rae
nos affaires augmentent et nous savons que cela Vos clients reçoivent, dollar pour dollar,
tient à ce que le public et les quincailliers recon- la valeur de leur argent, quand vous leur
naissent une bonne chose quand ils en voient une. Vuavz vendez les Produits Minerva.

Vuavzl'assurance. d'une clientèle satisfaite, perurn-
lè'&ez-vous le VERNIS DOUGALL ? Si non, nente, ce qui signifie augmentation de profits.

vous n'avez pas le meilleur vernis à offrir- à vos Voilà pourquoi vous devriez favoriser les
clients.PenueetV 

ri
Il n'y a pas de meilleur vernis que le VERNISPenu setV r i

DOUGALL ; si vous le tenez, il vous donnera nu
bon profit. lvi fl e v

ermUeate noste vous doneles rnin Vous pouvez garantir absolument chaque botte de Pro-
ment. -ne crtepostle ous es ournra.duits Minerva et être parfaitement sûr que son contenu

-'répondra à tout ce qui est prétendu à son sujet.
Le Vernis qui Dure le plus Longtemps. Faites des ingrédients les meilleurs et les plus purs que

l'on puisse obtenir, les Peintures Minerva sont les meilleures
que l'intelligence et l'argent puissent produire.

- Fiez-vous pour le succès de votre commerce de peintures
The .onallVarush ompny, imied.à la qualité Minerva : elle est sûre.

Ecrivez aujourd'hui pour connaître l.a prppoition Miner-J. N Douali résientva et la liste ries prix faits aux marchands.S. N oglPéietTous les produits " Mînerva"l sont vendus en Canistres
de pleines Mesures Impériales.

305 rue des Manufacturiers, lontréal, Canada PINCHIN, JOHNSON & Co., (CANADA)
LIMITED

Associée avec MurphyVri .,s. .387, Avenue Carlaw, - TORONTO, Ont
Maison fondât on -Ing e 4
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Ne. 10. Manche de "Mop" avec
combinoison pour Torchon et Bros-

se à Laver, possédant ies particula-
rités essentielles d'une "1 Mop"
Simple, avec système de fixation de

la Broýse, le moins nuisible qui ait

été Imaginé.

-Patenté aux Etata-Unis et au

Canada en i91X.

'I
N.10.

Tous les Marchand* savent que nous fabriquons des
Manches de "Mop" Ordinaires de toua genres, muais ces Man-
ches de "Mop"l sont des lignes d'une qualité peu commis-

Un Ordre d'Essai est vivement sollicité par l'entremi-
se de votre Fournisseur, <ai votre stock n'est pas encore
formé).

La "Marque Tarbox" représente-actuellement un "Type
Uniforme de Qualité," maintenu pendan-t-un "ÏQuart dae

-Sièe e 1,
Noua sollicitons votre clientèle en troua basant sur le

mérite de nos marchandises.

TARBOX BROS. M FR8. TORONIK, Oui.

Dans la Classe

S TAN DAR D,
Nous faisons une spécialité de toutes sortes d'Outi'ls de Chantier, et nous

pouvons exécuter vos commandes avec la plus grande promptitude.

LES OUTILS DE CHANTIER-DE

PINK"
4.Sont les outils modèles dans chaque province du Canada, en N;ouvelle-

Zélande, en Australie, etc.; la légèreté, la force et la durabilité
se combinent en eux de manière remarquable.

En vente chez les Marchands de Ferronnerie en Gros et on Détail,

m nu, RMIN Pemibroko, Onaro
MON

Renommée Internationale
Vous ne courez aucun. risque quand vous tenez la

ligne complète dese

PRODUITS "INTERNATIONAL".
Ils ont fait leurs preuves dans le monde entier ; ils

rehausseront sûrement votre réputation et augmenteront
vos profits.

Voici quelques-unes des principales lignes dont -la
ventç vous sera avantageuse:

Elastica, Klealtone,
Verai, à Planchers. reintes à l'Acdda et à rHuîl.

Lacqueret,
Flattire, satinette,

Fiai&. Ea11 Blanc.

Tous les produits "'International Varnish" sont veudus en
Canistres de Pleine Mesure Impériale.

TORtONTO, wy4nipac.
Manuieituroë c-nadienne -de

Standard Varnlith Works.
N.w-York Chicarro, Lonres, 5rniiI~~mbnn

La plus importante maison du monde, la première
ayant établi des types définis de qualité.

193
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REiNSEIGNEMENTS COMMER-
CIAUX (Suite)

tophoridis & A. Karydis continuent.
Progress Spring Bed & Mfg. Go.
Queen tress & Waist Mfg. Co., suce.

Queen Dress & Waist Go., Ltd.-
Rayniond & St-Onge, D. Raymond &

J. S. St-Onge, continuent sous le
même nom, agents d'immeubles.

Seymour Piano Co., Mfrs.
Shapiro & Richer, fourrures en gros.
Stanford- Market-
WValsh's Café.

En difficultés
Barachois de Malbaie-Morris Gleike

mag. gen.
MiontraI-G. H. Evans & Son, infrs de

peignes.
Ernest Gratton, plombier.
Metro politan Show Print.
J. O. St-Denis, meubles.
I srael Talbot chaussures.

Fonds à vendre
L:ast Broughton Station-Boston As-

bestos Co., Ltd., le iS février 1912.
Fonds vendus

loliette-J. A. Hétu à G. E. Flamand &
R Deblois, épiciers.

Niontréal-Coronation Laundry.
Crown Glothing & Tailoring Co.
Edmond Giervais, -épîcer.
L. O. Girard, chaussures.
Jos. Nadreaut, chapeaux.
D. Papi-ieau _& tie, épicier, à V. Le-

gault.
-A--rsène--Provost, épicier.
C. Schwartzman, vêtements, etc.

St-.Boniface de Shawinigan-Félix Ri-
chard, épicier.

Incendies
Montréal-A. Cader & Co, niar. de noiu-

veautes, ass.
C. l)'Alcontara, épicier, ass.
H. L. Dér y, grains, etc., ass.
Hobbs M.igCo.. Ltd. vitres- tu ajrus,

ass-.
Hotel Richelieu. ass.
Fý. A. Lachapelle, libraire, ass.
P. McGrory Co.
J. A. Tanguay, hôtel, ass.

Liquidateur
Montréal-Alex, Desmnarteau à Pub-

lishers Press, Limiited.
Nouveaux établissements

Montréal-Andrews & Co., agents îîîfrs.
1. Bernstein & Co, tailleurs.
Canadian Ice Co., Ltd.
Casgrain & Charbonneau, pliarmna-

ciens.
Capital Lager Aie & Bottling Co.
Sarah Celeck épicier.
Commercial Press imprimeurs.
Alex. Craig, peintre.
Crown Clothing Co., Mirs.
Desparois, Garneau & Cie, chapeaux &

fourrures en gros.
DesRosiers Sal es Co.. agents Mfrs.
Dominion Premiumi Ca., bijoutiers.
Engineers Representative Co.
P. F. Gifford, accessoires pour ingé-

nieurs,
- 1-lam.Ilton-&- -Co-.,-marchands.

M, J. 1fayes, nidses de fantaisie et-
de nouveauté.

Hinde & Dauch Paper Co. of Canada,
Ltd.

H-o-me Ne-ed -Sttpply- Co.
Hub Automobile Repair Co.
Kearney Bros., Linlited.
La Buandrie Canadienne.

I a Àc (lcriu e l)cscliaLml)ault,
*Ltée.
J. i.L1emiay, épicier.

L.eblanc & Cie., commerçants.
Légaré Crbois. Automobiles, Ltd.

vraî son.
McDonell & Dibblce, contracteurs.
Robt. Mitchell Go., Ltd.
M orrisey, Robinson & Freysang.

agents d'assurance.
Mount Royal Aerated Water Mf g, Co.
Monut Royal Land Co, Ltd.,
Ontario Carniage Works Mfrs.
Owen Bros«, mdses de Sport.
Petit & Petit, agents d immeubles.
Qucen Dress & W aist Co., Ltd.
D. Rogovin & Cie, midses de seconde

mains.
S. Rothman & Cie.
Rousseau F-rêres & Cie, automobiles.
J. A. Saad & Cie., marchands.
Albert Sévigny & Cie., oiseaux, etc.
Sunip tin & Bailey, cônierçants.
Sun dries Co.
H. E. A. WVall ey, .pharmnacien.
Western Teinperance Brewery Co.

Quéhec-La Compagnie de Chantiers Ma-
ritinmes de St- Laurent, Ltd., marc.
de bois.

La Cie Immobilière agence d'immeu-
bles et d'assurance.

St- Gerniain-Salon d'Optique St-Ger-
Smain..

W~aterloo-Neil Bros.. mag. gen.
Taylor & Poirier Mag. gén.

Le mérite est une grande chose; niais
de d-uxmgasini dr-mfriWI-gal,.I1L-
qui fait la meilleure publicité fera la
Dius d'affairen.

Il Il

au RirVANT Aux ANNONCEU

GAGNEZ plus d'ARGENT.
Seule une bonne lige de peintures muintiendra

votre clientèle. Ce qu'il vous-fa«t, clest-de vendre
aux mêmes acheteurs et de renouveler ces ventes.
Nous désirons vendre notreVernjs à PlanchersM. L,
notre Gramtine et nos P.jntues K. L, au mar-
chand qui se rend compte que seules les bonnes pein-
tures rapportent de l'argent.

Le Vernis à jplanchers M. L, est fait pour P'inté-
rieur on l'extérieur. Il est opaque. Il résiste bien à
l'usage, conserve sa couleur, est facile à appliquer.-
Une fois que des acheteurs l'ont essayé, vous pouvez
en revendre souvent p6ur grands et petits travaux.
10 couleurs.

Granitine est un fini à planchers qui fait voir le
grain du bois, se maintient brillant, et a une durée
me rvelleuse. Il ne présente pas'de marques -blanches.
La boue, le savon, ni l'eau ne l'affectent. Il est facile
à appliquer. Cela signifie des ventes et des profits
pour vous.

Les Peintures M. L, couvrent bien, durent, sont
toujours'prêtes pour l'usage Ligne complète de cou-
leurs et d'encollages. Elles sont facile-% à appliquer et
donnent satisfaction.

Bon profit sur les trois lignes ci-dessus.
Ecrivez-nous au sujet des prix.

Itnperial Varnish à~ Color Co. Limited,
-6 rue Mokrse, Toreno

RS, CITEZ -LE PRIX COURANT"

Il. i

Record Féondry & Mach. Go.
Fonderies à Montréal, P. Q. et Moncton, N. B.

Poôles 1pour culs'
son des Aliments
du Bétail@

POELES DE CHAUFFAGE,

FOURNEAUX:

Ligne la ireifleure

et la plus

exclusive de

Fournaises à

Air Chaud.

VOYEZ. NOTRE FOURNAISE CALORIFIQUE.- 1.8 -
'I____

à 1 -
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Comment vous -reiideléz-vous compte des détails'
de votre commerce?

De cette Manière De celle-ci ?
Il y a d'innombrables questions auxquelles vous ne pouvez La Caisse Enregistreuse "National" enregistre tous les dé

prtýpadre. ---- a4~uvoue--
Un déficit peut se produire-et vous ne pouvez pas savoir Vous pouvez voir d'un coup d'oeil-à un moment quelcon-
d'où il vient, que de la journée- une inscription imprimée de toutes les
Quelqu'uin a payé une facture-et ce paiement n'a pas été ttansactions qui ont eu lieu dans votre magasin.
enregistré. Vous voyez d'un coup d'oeil:
Vous avez payé la facture d'un fournisseur-vous ne vous Combien de ventes au comptant ont été faites.
souvenez pas du quel. . Combien. de ventes à crédit ont été faites.
Vous. ne savez jamais combien d'argent vous devriez avoir Combien d'argent a été reçu en acompte.
en caisse. Combien il devrait y avoir d'argent en caisse.
Vous ne savez pas quel est le commis qui a fait des erreurs- Combien de marchandises chaque commis a vendues.
ni quel est celui qui a vendu le plus de marchandises. Combien de fois votre tiroir caisse à été ouvert-par
Vous vous fiez trop à la chance - vous comptez trop sur votre qui-et pourquoi.
mémoire.

La Caisse Enregistreuse "NATIONAL" balance on cinq minutes les affaires de la journée. supprime tout travail d*à peu prés, prend soin
de tous les détails, en vous donnant le temps de vous occuper des choses importantes. Elle vous tient, chaque jour, au courant de. tous les
détails de votre commerce, Jusqu'à un penn,.

La Caisse Enregistreuse

"'NATIONAL" oblige tous

Jý vos commis à enregistrer

exactement toutes les tran-

sact ions.

Vous pouvez payer le prix

d'une Cane, Enregistreuse

"NATIONAL" sur l'argent

qu'elle vous économise.

Renseigurez-vous. Deman-

dez une brochure.

NATIONAL CASH RIEGISTER CO,
Bureau à Montréal: 1 et 3 rue Notre-Dame Ouest.

Représentants:

V TAI IAM~IrI no~ ~.

~. ss~ a~n.s, &oo rue ~i-josepn, ~JueDec~
r à - .1~a . 8 u t-oh ué e,1lIl A. E. LANDRY,W. McEWEN,

"Bureau de Montréal. W. P. GRANT, 277- rue Bsank, Ottawa.
j J. M. ROY, Bureau de Montréal.

A
EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ "'LE PRIX COURANT-'
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Epiceries et Provisionis.
VINAIGRE

Nous cotons, prix nets:
Bollman, cruches paillées, 4

gali. imp. .... ... cruche
Domestique triple, cerpVchcs

paillées, 4 gal. imp., cru-
Chie.. ...... *....

72 grains .. ..... le gall.
88 grains.....le gaîl.
177 grains (rof.le gall.

THES

0.00 2.20

0.00
0.00
0.00
0.00

1.40
0.13
o. 16
0.20

Très bonne demande pour les thés du
japon. Les thés verts de Chine à bon
marché sont en assez bonne demande
Les autres sortes sont négligées.
EPICES PURES, GRAINES ET SEL

Nous cotons:
Alîspice, moulu.....lb. o. îS o. 18
Anis....... . o.io o. 12
Canary Seed. ..... o.os o.o6
Cannelle, moulue o.. .2o 0.2a4
Cannelle en mattes .. o. 18 o.22
Clous de girofle. moulus "o.oo 0.21
Clous de girofle entiers. " 0.20 0.23
Colza...........o.o6 o.o8
Cýrème de tartre ".... 0.00 0.23
Gingembre moulu,. «. 0.20 0.30
-uing&pibre en racine o. 017 0.20
(jraine-de lin-non moul. 0 .00 0.07
Graine de lin moulue «.' 9.07 o.o8
Graine de chanvre ... 0.041 0.051
Macis moulu .. .. . . 0.75 1.00
\Iixed spicoe moulues.. "o. r8 o.=a
Muscade -"--505

Mluscade moulue. ... 0.00 0.50
Piments (clous ronds) ..- .10 0.15
Poivre blanc rond .. ."0. 22J 0.25
Poivre blanc -moulu. .. 0.23 0.27

Poivre noir rond o. 16
Poivre noir moulu o.16
Poivre île Cayenne pur. o .21
WVhole pickle spice . . o.1î6
Sel fin, quart, 3 lbs....2.95
bel fi, quart, 5 lbs.....00o
bel fin, quart, 7 lbs....2.8o
Sel fin quart, ici lbs....o.oo
Sel fin, quart, 2o lbs....o.oo
Sel fin, i sac, 56 lbs. .o.oo
Sel fin, sac, 2 CWts.....000
Sel fin, cii quart de 280 lbs*.

Ordinary fine..... .00o
Fine........ .. 0
Dairy.........o.oo
Cheese........0.00

Gros sel, sac......o.6o
ORGE

Nous cotons:
Oige mnondé (pot) .. sac o.oo
Orge mondé (pot) .baril 0.00
Urge mondé (pot) moins

d'un sac .... ..... lb. 0.00
Orge perlé (peari) .. sac o.oe
Orge perlé (pearl) ... lb. 0.00

LEGUMES SECS
Très bonne denmrande.
Nous cotons:

Fèves de--Lima de Cal., lb. o.oSi
Fèves blanches, Can. .. lb. o.o4j
Fèves jaunes .. .. minot 2.00
Flageolets (haricots), sac

de 220 lbs. .. ..... lb. 0.00
Lentilles, par -sac-.. .. lb. 0.08
Pois verts Na i . .. la lb. 0.04
Pois fendus, le sac .. . op
Blé-d'Inde à soupe, cassé,"

le sac 0.00

0.20 La demande est très forte pour le riz
0.25 1>atna-, elle est bonne pour les autres
0.20 sortes. Les prix sont très fermes.
3.05 Nous cotons:
2-95 Riz importés:
2.85 Riz Patna, sacs de 56 lbs.,
2.75 suivant qualité ... lb. 0.00 0.051
2.75 Riz Carolina.......o.o8 0.090.40 Riz moulu .. . 04 0.061 .50 Riz soufflé (puffed) cse de

1.80 36 paquets de 2 pintes . 0.00 3.60
2.05 Riz décortiqué, au Canada:
2.15 Les prix ci-dessouts s'entendent f.o.b.
2.45 Montréal:
o.65 Qualité B, sac de ico lbs. 3.65 3.75g ualité CC, sac de 1 io Iba. 3.55 3:65

Sparkle 4 4.70 4.80
3.5 India Bright (mac roo lbs.) 3.Z5 3.853*5 Lustre..........3Î5 3.957.50 Polished Patna......3.85 3.9e

Pearl Patna ........ 4.10 4.10o0*041 Mandarin Patna 4: . .5 4.45
4.75 Imperial Glacé Patna .' :4.6 4.7Ô0.054 Crystal Japan......5.05 5.15

Snow japan ........ 5.15 5.25
Ice Dripa Japan .. 530 5.4

0.9 Korean GIacé .. 4:54.05
o. 041 FRUITS SECS
2 10 Assez bonne demande. Les noix de

Grenoble sont en hausse de lc par livre.0.10 Les amandes de Valence sont à, prix
0:10 plus élevés de ic par livre.
0.05 Nous cotons-
3.60 *Dattes et Figues:

2.6o Dattes en-v-rac..- .-- l. -o..00o0.06

Il iiIIUt~ * -.

UN FAIT
En vendant la poudre à balayer.

ANTI m DUSI,
vous vendes la seule poudre à balayer DÉSINFECTANTE.
GERMICIDE et INSECTICIDE, qui empàche aussi la poussiè-
re de se soulevai quand on balaye. Vous satisfaites
vos clients et obtenez de gros profits.

DEMANDEZ-LA A VOIrRE FOURNISSEUR OU A

The Sapho M'f'g Co., Linîited,

1 '

EN ECRIVANT AUX ANNONCEUR, C±TVEZ L£E PRI-X CCOURANTC-L-

."PLAY11MEFI
Laveuse avec nouvelle combinaison
d'actionnement à la Main ou par
Force Motrice

Facilement reliée à un petit Engin a
Gazoline
ou à un
M oteur
électrique,
Supprime
la Corvée
dul La-
vage pour

d u f e r-
mier.
N'est pas
surpassée

comme

aclionnée

à la main.

Cummer -Dowawell, Limited.
HAMILTON, ONT.

Agents : W. L. HALDIMAND à SON, Montréal.
V_



LE PRIX COURANT

Dattes en pqts. de i lb...
Figues sèches en sac, 3

couronnes.. .... ... lb.
; couronneu.....lb.
5 couronnes.....lb.
6 couronnes.....lb.
9 couronnes.....lb.
16 onces......bte
îo onces......bte

0.071 0.08

o.10oi 0.11
o. loi 0.11i
o.îl 0.1 21
0.13 0.14
0.15 o.16
0.114 0.12i
o.08 o.081

*Raisins de Corinthe lb. lb.
Corinthe Filiatras, en vrac o.o8 o .o8i
Corinthe Filiatras en car-

tons i IL.. .. .-.. .... o81 o.o91
Raisins de Malaga lb. lb.

Rideau.......bte 0.00 2.50
Balmoral......bte 0.00 3.00
Orléans.......bte 0.00 4.00
Royal Excelsior .. bte 0.00 4.80

RaisinýS,4tanF lb. lb.
En vrac...........0.00 0. 12J
Cartons i î lb.... .. 1 o. 16

Raisins de Valence lb. lb.
Valence fine off Stalk btes
, de 28 bs. .. .. .. .. .. 001
Valence Selected, btes de 001oo

28 lbs.........o. oS* o.o81
Valence Layera, 4 cour.,

btes de 28 lbs. .. ...... o.oSI o.o8à
Raisins de Californie lb. lb.

Epa,~aq . -fae <manquent)
Epépinés, qpt.. i r oix. m iiqirit)

Noix et Amandes lb. lb.
Amandes Tarragone .. .16 0.17
Amande Valence écalées 0.34 0.36
Avelines .. .. .. .. 6.î1 o. 12
Noix Grenoble Mayette .. o.iii o. 161
Noix Marbot .. ....... 0.13 0.14
Noix de Bordeaux écalées. ?O.30 0.32
Noix du Brésil......o.aiF o2
Noix de coco râpées en

seaux, par t5 ou 2o lbs. o.M0 o.2i
Nn,'< de coco râpée en

boites de 5 Utà. .... .. *
Noix de cucuo rape, a la Ilb.
Noix Pécan polies, moyen-

nes....... .
Noix Pécan polies Jiumbo.
N oix Pécan cassées
Noix Tarragone .. .... ..
'eaiiuts nlon roties, Sun .

Peanuts non rôties, Don
Ton....... .

Peanuts non rôties, Coon.
Peanuts r6ies-, Coon
Peanuts rôties, G. ....
Peatiuts non rôties,- G.
I9eanuts rôties, Sun
Peanuts rôties, Bon Ton
Pruneaux 30/40......
Pruneaux 40/50......
Pruneaux So/6oc.....
Pruneaux 60/70.......
Pruneaux 70/80. ...
Pruneaux 8o/,o.....
Pruneaux 90/10.......
Pruneaux'îoo et plus

Fruits évaporés
Atbricots, boite 25 lbs.
Nectarines.. ....
r'écîies, boites 25 lbs.
Poires, boites 25 lbs.
P>ommes tranchées évapo-

rées .. btes de 50 lbs.
Pelures de fruits

Citron........
Citronelle.......
Orange........

0. 00
0.00

0.19
0.16
0.00
o. 161
0.00

0.21
0.25

0.20
0.19
0.00
0. 171
0.10

0.00 0.11
0.00 0.071
0.09 o. o91
0.10 o. îbl
0.00 o.o81
o.îîî o. 121
0. 121 0.14
0.00 o. 16
0.00 0.14
0.00 0.13
0.00 o. 121
0.00 o. l i
0.00 0.11
0.00 o.1loi
0.00 o.o081

lb. lb.
0.00 0.15
0.09 0.11
0.00 0. 21
0.00 0.14

0.00 0.11

lb. 
lb.*

0.-13 0.14
o. 16- o:17
0.131 0 .141

CONSERVES ALIKENTAIRES
Conserves de Légumes

Très bonne demande.
.'.uus cotons: Par doz.

Groupe Groupe.
No2 Noi

Asperges (Pointes), 2 Iba. 2.95 3.00
A3perges entières can., 2 lb)s. o.o0 2.5o
Asperges Californie, 2 lbs. 0.00 3.05
Betteraves tranchées, 3 lbs. o.oo i.3u
Blé d'Inîde.. ..... 2 lbs. 1.oo 0.oo
Blé d'Inde en élis .. 3 lbs. 0.00 1.75
Catsup, bte 2 lb.. . dot. o.oo o.85
Catsup, au gal. ..... oz. 0.00 5.00
Chaînpgnons hôtel, boîte .0.13 0.14
Champignons îer choix . .1 0.20
Champignons choix, boites 0.17 0.18
Choux de Bruxelles imp. . 0.16 0.17
Choux-fleurs....2 lUJs. 0.00 1 .65
Citrouilles.....3 lbs. 0.o0 0.95
Citrouilles......gai. 2.75 3.00
Epinards...... 2lbs. 0.00 1.60
Epinards ..... .. ... gal. 0.00 6.00
Epinards imp......bte 0.îî b. 12
Fèves Golden Wax .2 lbs.. 0.971 1.00
Fèves Vertes ... 2 lbs. 0.00 1.33
Fèves le Lima . .2 lbs. 0.00 1.35
Flageolets importés .. bte 0. 131 0.15
Haricots verts imp. .. bte 0.13 0.17
Macédoine> de légumes, bte 0. i0 o. M
Marinades en seau .. gai. 0.00 0.70
Petits pois imp. moyens bte o. i 0.1ili
Petits pois iMp., mi-fins, bte 0.12 0. 121
Petits pois imp., fins, bte 0.16 0.17
Petits pois imp., ext.fins,bte 0.17 0.18S
Petits pois imp., surfins, bte (manquent)
Pois Can. English -Garden 0.00 1.35
Pois Can. Early june. . 0 1.o .50
Pois Sweet Wmnlle ...... 0.15S 0.16
P-ois Can. Ext. Fine Sifted 0.00 1.90
Succotash.. .... ... 2 Ibs. 0.00 1. 15
Tomates, 3 lbs. .. ... doz. 0.00 1.6
*r'omates importées, gaill. 0.00 --1-40-
Truffes, i boîte .. ....... 5.00 5.40

Conserves de fruits
Bonne demande. Les abricots de Cali-

fornie en boites de 21 livres sont à prix
moins élevé de 25C par douzaine.

Les Outils de Construction Parfaite Attirent l'Attention de tous les Mécaniciens.
1 De tala outils sa vendent d'.uz.mmem quand voua 101s Efates *»ame par 1 chulk

Un donnent continuellement satis-
faction à l'usage. -

ls sont une annonce pour tous les
articles vendus dans le magasin où
on les achète.

Catalogue envoyé
sur deinand

Les Galons et Règles-Mesures

sont parmi ces outils.
Fabriqués au Canada.

En vente dans toutes les maisons

JOSEPH ROOCERS &*SONS, L!!mj!tD
shefield, Ag

Xvites les mitations de notre

COUTELLERIE,
en vous surant que cette MARQUE3

.JAMES HUTTON & CO., Montréal.

INOVA SCOTIA STEEL & GOAL CO.
ACIER en BARRES MARCHAND, MACHINERIE à
ROUES, TRANSMISSIONS en. ACIER COMPRIME
POLI, TOLES9 D'ACIER jusqu'à 48pen de large,RAILS
en l'T"' de 12, 18, 28 et 40 lbo à la verge, B3CLISS ES,
ESSIEUX DE CHARS DE CHEMINS DE FER.

GROSSES PIECES DE FORCE, UNE SPECIALIE
1Mines de Fer, Wabuaa Terreneuve.-Mines -de Charbon,

Haute Fourneaux, Four, à Réverbère à Sydney Mines,
N. E.-Laiinoirs, Forges et Atelier. de Finissage

à New Glasgow, N. S.
Bureau Principal : NBlW LABGOW, N. E.

'à

e. de~grs



Nous cotons: Par doz.
Groupe Groupe

Nos Nol
Abricots de Californie,

2J lbs. 0.00 3.25
Auiaiaa coupés cri deti,

ii lb. (manque)
Ananas importé, .. 2J lbs. 0.00 2.90
Ananas entiers (emp.

Can.) .. ....... 3 Ibs. 0.00 2.30
Aninas tranchés (emp.

'Can.) .......... 2 lbs. 0.00 1.75
Ananas râpés (emp. Can.)

2 ibs. 0.00 1.771
Bluets Standard .... dooe. 0.oo 1.25
Cerises rouges avec noyau,

2 lbs. 1.55 1.551
Fraie-s, sirop épais . 2 lbs. 0.00 2.40
Fraises (confitures>------- 1.35 2.20
Framboises, sirop épais,

2 lb.. 2.00 2.021
Gadelles rouges, si ro p

épais .. '... .. 2 lbs. 1.971 0.00
Gadelles noires, si ro p

épais,.. ........ 2 IbS. 1.90 0.00
Groseilles, sirop épais,2 lbs. 0.00i 2.00
Mlarinades can. i gai . gal. 0.00 o.8o
Mûùres, sirop épais -2 tus. 0i.00 i.90
Olives, i gaI... .... gai. 1.271 1.79
Pèches jaunes -..- 2 Ibs. ci.oo 1.90
Pèches .. ...... j lb.. 0.00 2.90
Poires (Bartlett) .. 2 lbs. 0.00 1.go
Poires ...... - .. 3 lbs 0i.00 2.40
Pommes ..........- 3 Ibs. o ý00o 1.10
Pommes Standard .. gal. 0.00 3.05
Prunes Damson, sirop épais

à ibs. 1.10 1.15
Prunes Loifibard, sirop épais.

2 lbs. 0.871 0.90
Prunes de Californie. 21 lbs. 0.00 2.75

,Prunes Gireengage, sirop
epais.-*.......2 Ibs. oi.oo 1.30

Rhubarbe Preserved, 2 Iba. 0.00 1.50
Rhubarbe .... .. ... gal. 0.00 3.90

l£ PRIX COURANT
Fruits sous verre, flacons de i chopine;
I-raibcb.. .. .... ... uz. u.u
I>eches .. .. .. .. ... do:. O.
tLrnrur rouge.%- dea. 0.00
Ceribes blaniches .. doz. o.oo
cerîbes noires....doz. o.oo
l'rraîîbutatà.......doz. 0.00
Mùres .... .. ...... do. o.oo
uâticlles rouges .. doz. 0.00

Conserves de poissons
Très bonne demande.
Â,quu. cutlons;

Anchois à l'huile (suivant
lorînat) .. .. ...... doz. i .ôo

Caviar .... ... i lb. doz. 3.00
Caviar...... lb. do:. Ô.oe
Caviar.....i lb. doz. 11.50
Clams.....i IL do:. 1.20
Crabes .. ..... 1 lb. do:. 3.75
Crevettes en saumure, bte

1 lb......... .0.0
Crevettes en saumure,

boites .... ...... 2 lbs. o.o
Crevettes sanîs saumure,

i lb......... .. 0
ii lb.........00

Finnan Haddies* .. .. » doz. (i).îs 0
Harengs frais, importés,

do:. î.îo
Harengs marinés, imp. - 1.40
Harengs aux Tom., imp - 1.35
Harýngs kippered, -itp. " .45
Harengs imp., bte loci, bte 1.70
Harengs Canadiens, sauce

4. b

2.40
2.40
2.40

4.50
3.10
6.1o

11.75
1.35
3.9u

1.60

3.00

1.75
3. à
I .20

1.45

1 .40
1 .70
1.75

tomates........1.15 1.40
Harengs Labrador .. brl. 0.00 5.75
Harengs- Labrador i brl. 0.00 3.25
Homards, bte plate, i lb. "5.25 5.35
Homards. bte.plate, 4I L 2.90 3.00
Homards. bte haute, i lb. "(manquent)

Huitres (solid meat), 5 or.
doz. o.oo 1.4nl

Huitres (solid meat), iooz.
dos. 0.00 2..

liuitrcs ... _.......i IL
lluitrv:b.... ..... 2 lus.
àluruc etuvee, câe, 100 lus.
.%ruru e à 0 .. .. .. .. . .
Morue No i .. ..... lb.
Morue grosse en quart lb.
lioyans aux truttes et aux

achards .. ....... bte
Sardines canad. I. bte
Sardines can. .. à btes, cse
Sardines françaises, J btes,

bte
Sardines françaises, I btes.

bte
Sardines Norvège (J bte>

oe
Sardines Norvège 01 bte)

Cse

55
0.00 1.,40
0.00 2.25
0.00 7.4u

(manque)
o.06 0.06à

0.17 o.18
0.37 0.3b
3.25 3.50

0.15 0.31

0.22 0.50

7.50 11.00

Sardines Royan à l'huile, i
bte............40 0.42

Sardines sans arêtes ... 0.23 0.24
Saumon Labrador ioo lbs. 0.00 8.5o
Saumon rose Cohoes, Fra-

ser River, boite plate .. 0.00 1.50

Saumon rouge:
ilorse Shoe et Clover Leaf,

boite haute, i lb. .. do:. 2.45 2.471
Horse Shoe et Clover Leaf,

boite plate, i lb. .. do:. 2.50 2.521
Saumon rouge Sockeye

(River?' Inlet), bte hau-
te, i lb. .. .. .. ... do (manque)

Saumon rouge du printemps,.
bte haute, i lb. .. doz. 0.00 2.10

Saumonl liumpback. i lb.
do:. 0.90 1.00

Truite des Lacs, kreg loci lb.- 0.00 7.00
Truite de mer .. loci lb.. 0.00 7.25
Truite de mer. i qrt. ...... 0 6.30

boite haute. I lb. .. do:. 1. 52J .1.55

Poissons frais gelési
Assez bonne demande.

Morue moyenne, apprêtée,
.lb, o.o51 o.061

h I

Seul, double vole ton
Sa I * ....... Montrél, Torente,

Hamikon, Miaeare Falu.

En7y2 HIE
La Ligne Royale Ill'internat

________________________________Le trein le plus beau

Les plus beas. et les plus rapides paquebots de la quie MONTRAL à 0.04
route canadienn. 11

'ROYAL EDWARD" - ROYAL GEORGE' QUATRE TRAINS,
MONTREAÉL, TO

Détenant toua les records.
g a.m., 9.45 a.1n., 7.30 P.th.

HALIFAX A BRISTOL Mtiliêue sur lestrain
écarsàl'électricité, avec

Tous les quinze jours-LEt MERCREDI. Serviteurs par- trains de nuit.
lant le Français. Excellente cuisine. Confort insur-
passable. ,CRAA

Autels avec accessoires sur tous nos bateaux pour la célé- -ANVL DI
bration.de la Sainte Messe. fubod

S'adresser pour détails à ub ,d
HONE à RIVET, 9 Boulevard St-Laurent.Voaelertrtu,
THOMAS COOK & SON, 530 rue St-Catherine Ouest. Voaealre1eor

ou à la Départ du jeudi iS févri

COM MNE DE NAVIOATION DU CANADIEN NORD, ment. Limite de retour, 22

Linée. Bureau des
Edifice du Canadien Nord. 1830 rue St-Jacquos.

226.30 ue t.Jacques, MONTREAL.ouge
Il.

Detroitet Obloage.

RONTO
URES par

lonal Limité"o
et le plus rapide du Canada
* @.M., tous les !aurs.

EXPRESS PAR JOUR
RONTO et L'OUEST

10.30 P.. Wagons-buffet, salon
a de jour; wagonsi-litàs Pullnman
*lampe& pour lire au lit, sur les

hMARDI GRAS
16 au 20 février.

de MONTREAL $4.9Q
ier au mardi 2o février inclusive-
février.

billets en ville,
T176. Main OS0S

Sonaventure.



LE PRIX COURANT

-MoIiru£_gçpsse apprêtée lb. (manque)Camphre, la livre .. .. .... o.o o.8oý
l-addoc...... lb o4 0.0 %LaIiofate d'ammnoniaqueý, bi. 112
Doré.........L 0.08 0.o81 lb......... 4 îbs. -O.rO
Poisson blanc.....lb. 0.09 O.ogi Cirt blanche pure ... b .40 0.45
Mâquereau......lb. 0.10 o .loi Couperose, bis. 370 lbs. lb. 0.01 0.02
Brochet- ;-.... lb. 0.05 0o.o5t Crème de tartre .......... IL.24
Brochet apprété.....lb. (manque> Gélatine rouge en feuilles .. lb. o.6o
Càrpe........lb. (manque) Géclatine blanche en feuilles, IL .35
T'ùte des lacs....lb. 0.09* o.ioi Ijelatine Knox en feuil., coz. 1.25 1.30
Truite saumonnée .. lb. o.o8 o.o8i Gomme arabique . lb. 0.15 o.16
Saumon rouge.....lb. o.09* o.io Houblon pressé.....lb. (manque)
Flétan I... . L o.o8* 0.09 Lessive commune .. ..... doz. 0.35

FROMAGES IMPORTES Lessive commune .. .. grosse 3.75
nicote le fromage de Gruyère: Paraffine Potur cierges, IL 0.10 o.12

iFroIn c entie~r de 27 Ibo. ou de do lbs., Plâtre à terre, sac -1oo ibs., >sac 0.7o
271c à oc la livre. Poudre insecticide ... lb. o.oo 0.50

Ezn initité moindre, 30c la livre. Résine blanche....lb. 0.031 0.05
---Lefronmage.4e'-Roquefort se vend de Résine G, suivant quantité,

31é à 36c la-1lvre et le Limnbourg de 19c lb3.............0.031 0.041
à 2ocla livre..- Salpêtre enl cristauix, bIs i;2 l.00

Gorgonzola........lb. o.4o Sel d'Epsom sacs 224 lbs.
Edamn. lb. 0.35..............lb. o.oîl o.o2i

PRODUITS CHIMIQUES ET Soda à pâte, 112 Ibm....o.oo 2.00
DROGUES Soda à laver: .

Le prix du sel d'Epsom est plus élevé Sacs 224 lbs., zoo lbs....0.75 o.8o
de ic par livre. Soude caustique en morceaux,

Nous cotons: kegs 5o Ibs. .. ..... keg i.so i.6o
Acide borique, bris de 336 Ibs., lb. o.io Soufre en bâtons, bIs 336Ibm.,Jb.. 0.011
Alun, -barils de- 336 Ibm....lb--o-.oit Soufre moulu sacs 112 Ibs. 1.65 1.7o
Alun, barils de 112 Ibm....lb. 0.02 Tourteaux dc liii oulu, sac 2.20 2.30,
Arcanson, lb. .... .... 0.031 0 .044 Vitriol, bris .. ...... o.o5* o.o6
Blanc de céruse, bris de 336 lbs. BOUGIES ET CIERGES

i00 lbs.............65 Nnus cotns-
U6T19 -dec campèêcle lb: . o.2v 0.03 -B. Paraf&ie -en-v-rac botte die 40 lbs.:
Borax en cristaux, bris de 336 6 à lal. .. ....... lb. o.oo o.oy7

Ibm...........lb. 0.05 12 à la lb......lb. o.oo o. io
Borax cen poudre, bris 112 B Paraffine, 6 à -la lb. . 08 o.og

Ib.........lb. o.oS o.o6 B Paraffine, 12 à la lb. .. o.o81 o.og
Boules a mites....lb. o.oo o.oo B Stéarinle, 14 Oz. 6 et 12 .. 0.00 0.12
Camomille ....... lb. 0.00 0.30 B Stéarine, 16 oz. 6 et 8 .. 0.13 0.14
Campêche (Extrait de): Cierges approuvés .. .. . 0.00 0.37
Boites de 12 Ibs. ..... lb. o.oo o.09 Cierges non approuvés lb. o.oo o.lS

.24 Ibm., çqt. de i Ilb. «' l.oo o.ogi PLATS EN BOIS

CHARBON
0, Anthracite et Bitumineux.

E~xpédié pa .j ferée ou voie d'eau à tout

endroit de l«\Province de Québee.

GEOIRGE, HALIL C6ÂL Co.
0F CANADA, iLlIMITED.

192 aux ST-JÂCQUES,MO RE L

Courroies Spéciales
Noï Courroies sont recouvertes de
notre Ciment Imperméable et peu-
vent étre exposées au froid ou à la

-' chaleur _sans danger de les _gàter.

D. K. M4cLaren,.
Liffiited

MONTREAL.
Tli. Main. 4904-4905-7248

Nous cotons.
Ovaitb ue il lu., crate ... o.oo
U-vVaa -dé i lb., crate ... 0.00

~.tac3du~-bscrate ... 0.00
Ovales de 3 Ibo., crate.. .. 0.00
Uvales de 5 Ibo., crate.. . .0
Carres de J lb., crate.. .00.o
Carres de i IL, crate.. .. o.oo
Carrés de 2 Ibs., crate.. . 0.00
Carres de 3 Ibs., crate.. .. o.oo
(..arrés de 5 Ibo., crate.. .. 0.00

CUVETTES EN BOIS
Nous cotons:

Cuvette No o, la doz.. ...
C.uvette N-o i, la doz.. ...
Cuvette No 2, la doz.. ...
Cuvette No 3. la doz..

EPINGLES A LINGE
1 Epingces ordinaires:
Boites de 5 grosses ... la bte

Epingles à ressort:
Boites de 2 grosses . .la bte

k BALAIS
Nous cotons:
Avec manches ordinaires. L

5 cordes........ .0.0
4 cordes.............0
3~ cordes.......... .0.
2 cordes........ .0.0
Mêlés de jonlc, 4 cordes.. 0.00
A long manch"ea- .- _.. o.oo

AvYec -mnches bambou:
4 Cor des.. . . .4.25

A long manche......3.00
D'enfant, 2 cordes.... .0.0
D'enfant, i corde-.....o-.oo
Manches de faubert (mop), doz.

ALLUMETTES
Nous cotons:

Telegraoh. bte de 10 gt ......
Telephone. bte de ro gr. .. ....
Tiger. bic de 10 gr. .. ... 4.30 a
Headlioeht. bte de i gr. .. .. ..
King Edward. bte de à gr..

0.25
0.25

0. 3711
0.40

0.35
0.45
0.50

Ie.50
8.50
7.00
6.oo

*.Ôo

0.90

adoz.
4.75
4.00
3.50
3.25
3.10
3.50o

.550
3.50
1.35
1.00
I.1.20

4.80
4.70

4.45
4. 65
3.70

R. FORCET,
AGENT DE CHANGE,

83 rue Notre-Dame Ouest,
Montréal.

Bureau à Pare;S00 rue de Provenos.

QUEBEC -STBÂMISHIP CO.. LIMITBI.

Bermudes Retour àpri e$0

te vapeur rapide BURMUDIAN à double hélice, io,58 tonnes, partira
de New York à ii a.m. les 7. 14, 21, 28 février et tous les mercredi§
ensuite. Chambre. de luxe avec baignoire. Orchestre. Quille double.
Ventilateurs électriques. Télégraphie sans fil.

An -L nouveau SS. GUIANA, 3.7o0 tonnes, le SS. PARIMA.
3.000 to n s . l... .... 111e11 11
2o janvier 6 et 17 février b 2 tirs p m., 'pou; gt-Thomas. Ste-Croix. St
Christonbe, Antigua, la Guadeloupe, la Dominique, la Martinique. Ste'
Lucie. la Barbadect t>emerara.

Pour renseignements complets, s'adresser à W. H. Henry, 286 rue
&-.Jacques ;W H. Clancy, 1 o rue St-Jacques Ths. Cook & Son, 53o ruef
StCtherine-Ouet ; H4oue &t Rivet 13 Boulevard St-Laurent, ou J. G~

'0., .. , . .. ... C dsie~Mo#n-QuebeeStam,hi
Co.. Québec.
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Eagie, bte de i gr........2.15
bilent, bLq uc A gr........5
Silcut, bic de Soo....... .35
Risimg Star, hie de i gr.......

Pour quantité de 5 caisses assorties
ou non, fret payé pour tous les poimit
de la province de Québec.
1Tiger" ne S'applique qu'à la province
de (Quêbec seulement

ICELLE ET CABLE DE COTON
ETC.

Nous cotons.
Ficelle 4 brins.....lb. 0.231 0.241
Ficelle 3 brins.....lb. 0.201 0.21J
Corde à linge, en roui., lb. o.oo 0.21
Corde à linge,3o pds . doz. o.oo 1.85
Corde à linge, 4o pde . doz. o.00 i.15
Corde à linge So pds . doz 0.00 1.40
Corde à linage, 6o pds . dot. 0.00 1.75
Coton à chandelle .. .. IL 0.00 0.31
Cible Sisal, 1/16 et plus 0.00 0.09
Cible Sisal, i .. .... ... 0.00 0.091
Câble Sisal. 1/16..... .00 0.10
Câble Sisal. . o.oo o. io
Cible Sisal, 3/z6.... .. 0 o. ici
Ligneul No 8 ...... .. 0 o.58
Ligneul No ,io .. .. .. .. .. o.65
Ligneul No 12.......0.00 0.68
Ligneul No 15........0.00 0.75

PAPIER D'EMBALLAGE
Le papier manille, trn rouleau est coté

i 3cla-livre---
MECHES, BRULEURS ET VERRES

DE LAMPES
Nous cotons:

Mèches NO 2.........L . 0.1
Mèche"-o i.... . -.. & -o. 14
Mèches No o.......lb. o.ii
Briileurs NO 2........doz. 0.8s
Brûleurs No i .. ....... doz. o.65
Brûleurs No o .. .... ... doz. o.65
Brûleurs, dessus verre (A), doz. 1.65
Cheminées (first), No a. .. doz. 0.60

Brùleurs, dessus verre (B), doz. î.oo Bouteilles de 2 oz. ... 5.00 0.45Cheminées (first), No i. .. doz. 0.44 Bouteilles de j oz....... _o00Chemies(is}4-- 04 iue1e de 4oz. .. 7-25 M0
C(clnertimax), No 2 .doz. o.62 Bouteilles de I chopine . . .o i.10oCheminée&- (climax), No i doz. 0.46 Bouteilles d e i chopine .. 17.50 1 .60

SAVON DE CASTILLE Bouteilles de i pinte .. 28.00 2.50Le savon de Marseille en seau se vend Estagnon de 4o Ibo.....0.00 0.11
$4.25 la caisse et de gc à à ioc la livre, Quart, lb........ .. 0 o. lopoids net, blanc ou marbré. Moins d'un quart, gai. . .0 1. 14

GRAISSE A ROUES HUILE DE FOIE DE MORUE
On cote: Nous cotons:

Graisse Impérial, en lots de Bouteilles carrées de 16 onces, $:.75grosse.........doz. o. s2à la douzaine; chopines, $2.4o la douzaine;
Caisse de 4 doz......doz. 0.55 j chopines. $1 .75 la douzaine.

Graisse au mica. HUILE DE COTONBoites de i IL (par 3 dot.), Nous cotons:dot.........0.90 0.95 Au baril....... .o0 1.10Boites de 3 Ibo. (par dot), doz. 2.50 Moins d'un baril ... .0.00 1.40
HUILE D'OLIVE H~UILE DE RICIN PHARMACEU.Nous cotons: IUHuile Loublon:TIU

Pintes........ .. 0 3.00 Nous cotons au quart pae'livre, ge;
Chopines....... .. 0 i. 30 le galion, $t.'2o; en estagnofi, par, livre,
i chopines....... .. 0 o.65 qc a îoc.

Les huiles d'olive surfines sont cotées: VASELINE
Estagnon j gai..... .25 1. 30 Nous cotons:
Estagnon i gai......2.40 2.50 "Bleu Seal"
Estagnon 5 gaI., impérial .o.oo 9.5o Blanche No i.....V~gda16b
Bouteilles 4 Oz......doz. 2.25 2.35 Blanche NO 2......~~ 19.20
Bouteilles 8 oz....dot. 3.50. 3.60 jaune No i.....~ à1,* 6.72
Bouteilles 16 oz. doz. 6.oo' 6.25 Jaune No 2............14.40
LItýS!-.-..... -. .-. -8.157 9.00 ae qualité No v. 4--R
il litres.........6.00 6.25 2e qualité No 2 s. ,,ww . 7.5o

illtrs3.50 3.60 Jaune No........... . 0.60
L'huile d'olive Bron et Guestier est Jaune NO 2 -..~~ ~';doit. - -. 25

coléi:.........77 Escompte 5%'Y sur legprix cotés à la
Qrts 7.58. oo 9'reSIe-et git tes prixI T düe.-
Pts..........4.371 4.50 HUILE DE PETROLE
I pis..........2.45 2.50 Nous cotons:

HUILE DE CASTOR -- Pratt's Astral Ou . . le gaI., o.2oi
Nous cotons:. Grosse. Doz. Standard Acmc.....le gaI. 0. 17

Bouteilles de 1 oz...... $3.60 $0..35 Pétrole canadien.....le cal. o ic

""ýýBýANQUE D'IiOCIiELAOA*eo"%
Avis est par les présentes donné qu'un dividende de

deux et un quart pour cent (2~4 5C%), égal au taux de neuf
Pour cent (B%) par an sur le Capital payé de cett. Insti-
tution, a été déolaré pour le trimestre ilnissant le 29
lévrier prochain, et sera payable, au Bure.au-Chef do cette
Banque et à ses Succursales, le et après le Premier
mars prochain aux actionnaires Inscrits au registre le
15 février prochain.

Par ordre du Conseil de Dire

M. J. A. PRENI
otlon

DERGAST,
Cérant.Général.

LA BANQUE NATIONALE
FONDEE EN 1860.

Capital 82,000,000
Réserv, 1,300,000

Notre service de billets circulaires pour les voyageur Tra
vellers Chequea"I a donné satisfaction à tous no cent&a; nous
Invitons le public à se prévaloir et evantages que nous offrons

Notre bureau de Paria,Ç
BDL7E DOUDIREAM.

7, SQUARE Du LIOPERA,
est très propice aux voyageurs canadiens qui visitent l'Europe.

Noua effectuons les virements de fonda, les'coflections, les nale-
menta, les crédits commerciaux en Europe, aux tat-isi_
et au Canada, aux plus bai taux~

0 0 - - - - -

3

LA -BANQUE -MOLSON
INCORPOR*E UN ft~

Eunau Ptlacipal, NKONTREIAL.
CAPrM PAYÉ $4.000.000FONPS DE flSAV _____ 60,0

Jaue ELLIOT, cimaedainér.
A .DURNFORD.Imoeets, on Chef st-Suriutendsnt des Ssaosursals

SUCCURSALES DANS LA PROVINCE De QUEBEC 8
Atthaba" Maisonneuve- Sori
aCford Market and Harbour- fiaint-Céssre
<cblOutifli Côte des Neiges.- saintefPiavle station
bru.wmumOndville Côte at-1'aulaa-Ors Qi
Prfterville et Rivière Boulevard st.Laurent Salinte-Thlrése de

du Loup Station saiuc.Heri- Iliuvlle
'tu Iton- Plesrevile -Victorlavi lle

Iz . w-u4me 100
'~fntEai.Re Byaques tàbmond

Rlue Sainte.CatlaerIw Roberval
8 iusersois doe tomt le Cosnai.

=SWsA ode Paria, Sertin et dans toutes teu prlntpates -villes dumonde. ainfjo ie Lettiresde Crédit pouar le commerce et lettres
C'tculalres POur voageums

LA BANQUE PROVINCIALE DU CANADA
Ubsièe CeaI . -7 à 0 Pisse d-Anns, m.emIrie cou.

.ttm et ample& 12,403.10 -- sp imàuc ci M.

J911s0i tPd'Aimlltlà 9 Président: M. H. LAPORTS, de Lapre
Marin à Cie. Administrateur crédit Foncier PtranooCgnen m

vlce-Prèsdent: M. W. P. CARBLEY. de la maison en gros Carstey
aons à Co H onorable L. BEAUBIEN, Ex-mInIstre de l'Agriculture
M. 0. M. ÏÔSWOP.TH. VIce-Prtaldent 'Cansdiau Pacifie Rlwsy Co.",
M. ALPBONBE RACINE, de la maison A Racine à Cie, marchanda en
«susMotél.MIl1 0. B UHUMIN prePrlftars de la Ubrmirie

lescheis t. LACRD UNVEIttb. Dliecteur.giérant; 1 WyJ.S
FORON r; , . As TURCOT. aaatIupeer

Cesor Président: Honorable 8fr AXEZ. LACOSTE Ex-lu

Amixtatr e ncrt tFoncier Fanco-t a;n m. civAlIE,UR
Directeut.GEI5't. Crédit Foncier Frsanco-Csnadien.
44 Suceuuaha dans les Provinces de Québc. Ontauio, Nouveau Brunswick

CWo' U.W à l'trmmsr 8 Rtats.UDIO: New-York. Bosbon,
Du13 CiOO nltre Fronce, Allemagne, Autriche, Italie.

IÉ i?

-----------
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W. LAMWARRE & CIE Assurances L A V , pur cabloramme "oae

t *NOHN~SDEJOHN A. SULIVAN. 7699

BOIS ET (BAIRBON L OVRIN DU E AS-RVF LS UUA
F~oin, Paille, Avoine, Etc. L OVRM DUE AS.1M GAS&SW À

630Aveue twolerRANCE A TER ME DE CINQ ANS Avocats, Berviaters. Avoué@ et Commissaire.

J>îês St.Ja'ques, 81.Heuri EDIFICE TRUST & LiOAN
soiciUy 30 rue St-Jacques. MoatiélLCorrespondanfeolcte Je peux vous prouver par des résul- - ___ ___

j TL~HON< itL WsTMUN ~tais réels qu'un homme qui s'est assu-
MARCAND I3~. -ré en 1870, par.exemple, à l'âge de 2,5

ans, a payé moins pour sa police jus- AiLEx. DESMÂRTEÂ&U
____________ - - qu'à présent, bien qu'il ait" été protégé Comptable, Audleo

JOSEPH FORTIER plus longtemps, que des hommes qui secLiT a qusnd Faumtes.
Pabrioant.Papot.s' sont assurés en 1880 et 1&»0 à 35 et 45 c4,00, rE i NORue*" ES

Atelier de Réeglure, Reliure, Typo-
graphie; Relief et Gaufrage. Fabri- ans respectiveme7nt. D3e même vousJ OUEL
catomle det fors mres eCoueabil,é pourrez être surpris d'apprendre qu'unNomle outuredae Buet homme qui prend maintenant une police___ __________2 10 ru oreD m Oet ordinairedassurànce sur la vie à. l'âge

(Angledelarue____________________l de 25 ans paiera moin .s, s'il vit, qu'un TE!.. BELLZ, MAIN i8Mg

homme quk prend- une police semblable L Â D EBL N Z
à l'âge. de 3o ans, bien que le premierNtirCpabetComsieJARDNE NIVRSALRATHET soit protégé pendant cinq ans de plus.

M ON UIESA ATHT Vous avez une police à terme de cinq NO* 30 eu -,»sus 84%008 1111N1111119.

àÀ é RILan .s, que vous avez prise à cause de la Argent à Prêter à£4,53 et 6%
prime peu Yc"_ée-pur- avoir-une -pro±ecc-_________________
tion temporaire. Vous remarquerez que

~m i uI UWUI » Di ) cette police porte une clause vous per- ____________

Employée dans toutes sortes de mîanufac- mettant de la convertir, dans lFinter-
téanin rzentes aux valle de quatre ans, en une police r g- Heury' N. Chauvin, Gea. Harold Baker,

mach ne@. hière ou en une police de dotation. Vous arlBieWkr
Tous les ateliers de machinea et de che- espérez 'naturellement la convertir d'a- f11I .B1 fI

mina de fer devraient l'employer, près cette »clause, autrement votre assu-
Les constructeurs de ponts, les poseurs rance cesserait à la fin cie la période de AV C~

de voies ferréps et les ouvriers en cinq ans. 230 rue St-Jaoques, M ontréal
constructions métalliques en ont J'ai cité les chiffres ci-dessus pour

besoin constamment. % vous montrer que vous avez avantage àA. B. JARDINE & CO5  convertir cette police dès maintenant, CI
au lieu d'attendre quelques années. Si, CARANDe TERROUX CI

RPELER, ONT. de 25 a 3o ans, vous n'aviez aucune as-
surance couverte par cette police à ter- 48 lU* ote-Dame C OueTst
nie, et si, cinq ans plus tard, à l'âge de 48 Mue NtremÂL e

'rél. Bat 14 Résidence: 3o ans, vous peizune poieordinai- -_______________________

laila rue st-Deuilrneeoie __________________

TElEpàýone St-Louis 812 r- d'assurance sur la vie, vous paieriez
JOS. -BINETTE davantage avant d'avoir atteint l'âge de -- __________

_________________57 ans que si vous aviez pris une police Téléphone: Main i909
Eutrepreneur et Contractent 4brdinaire à l'âge de 25 ans. Il est évident FIN DLAY H IOW ARD

que le coût d'une assurance à termeLI TE
vueStChrls-oromeMotral ($11.6o annuellement pour cinq ans) est si ru Notre-Dame Ouest

simplement une dépense -additionnelle. bAortrsmAIL
Bie-t plus, l'hommie qui s'assure sur la Immeubles, Asuraice,

vit quand il est encore jeune, paie une Placement de Fonde
ONTAIO ILVR GO, LMITEl rime beaucoup moindre à mesure eLlON19AAB ~ ~ Ir. &d. E avance en âg£ que l'homme qui pr;~d

MANUFACTURIERS DE Iune police à terme et la garde pendant
Cuillères. Fourchette@,Coutellerle, cinq ans, puis prend une assurance sur Théâtre Natiolial Franai

etArticles en Plaqué, la vie à l'âge de 3o ans, la différence, à
.Demandez notrecatalogue et nonCotatOfl. l'âge de 6o ans, s'élevant à plus de $30 SEUJMAI DU 5 fVmîmu 1012.

pour $i,ooo.
Chaque année de délai vous coûtera J CQ S LI NN R

plus d'argent maintenant, plus d'argent Q E L'O N U
Bell M 141 Marohade 041 pendant le temps que vous vivrez, et _________________

* 2. miplus d'argent annuellement pendant l'â-T* ageon ge mûr et la vieillesse. Vous ne gagne-COMPTABLES rez obsolument rien à attendre.. Un jour L. R. MONTBRIAND
,,rue raçi- ve Architecte et Mesureur,

rue t- ax~os aver vie-pourquoi ne pas le--faire mairite-
M2NTREAL 2at' ~3o Rue S"-Auré Montréal.

ýs
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TENEZ-VOUS LES
Briques -à Feu

ILa supériorité incontestée des briques a
Peu "Glemboit' et "Garteosh" fait qu'elles
sont les plus faciles à venure. Elies ont su-
bi l'épreuve d'une chaleur extrême saus se
fendiller, de #,bangements rapiucs.de tempe.
rature sans se dilater ni se Contracter.

14ONTRÊAL
Seul Ateut Pm le Cana"

RASOIR "1RADIUM"I de
Hl. BOICER &Co

experts laeur partue. Ia matièrelàma n
doietÏvfstle fii de ces lasoorasoat Parfait»;
chaqueasÔlreat-aotla** urer la ie d'un
homme. Demandes notre Brochure Gratuite

"16ome Pointers for Gentlemen who shave
themuelves."

(Quelqneu Indications pour les hommes qui
se raient eux-mêmes.)

MoGILL CUTLBREtY Co.. Ruer

Route Posale, 980, Menrird

Quitncaillerie de tous genres.
Serrures Incrochetables, Etc.

L. J A. SUR VIRU
yyuv' Importateur Direct,

St, Boulevard St-Lautent,

Téléphone Main 55

E8INHART & EVANS
Agents prîncipaux

8001T18fl UNION & NATIONAL
INSURANCE COMPANY

0F EOINBUROI------

GERMAN AMERICAN
INSURANCE COMPANY

NEW-YORK
et Courtiers Généraux d'Assurance.

Argent à prêter sur Biens Fonciers, aux
taux courante les plus bas. Demande

BUREAU i
- WDtICE LAKL-OF -THE WOODS,

89, Rue St-Sacrement, Montréal.

POUR REUSSIR DANS LA SOLLI-

Le solliciteur qui réussit étuidie l'assu-
rance-vie. Il croit fermemnent cilt'lle. Il bait
que si compagnie est responsable et qu'elle
donnera la %-.letur reçue pour chaque police
qu'il prend.

C'est un homme intègre. Il ne fera ja-
mais de fausses rpéý talions i bon es-
cient et s'efforcera de do'ner à son client
la police qui lui convient sans é'gard pour
ses propres commissions.

Il fait d'avance le plan (le sonl travail <le
manière à accomplir le plus possible avec
la moindre dépense d'énergie.

C'est un homme d'action. Il travaille
consciencieusement huit heures par jour et
n'hésite pas à travailler douze heures, s'il le
faut.

Il a soin de sa personnalité-l'essence
même de la personnalité étant la confiance

--n soi-même, l'enthousiasme cii présentant
ce qut'il a à offrir et la sympathie pour ce-
lui à qui il a affaire.

L'homme qui 'réussit véritablement dans
l'assurance connait son affair,, t la comn-
pagnie qu'il représente. ý

Un tel homme réussira probablement
dans toute entreprise. Il n'y en a toutefois
qu'un sur cinquante.

Eprouve-t-il des revers? Certa;n ment, Il
'arrivera dans des localités opposées ou in-
différentes à l'assurance-vie. Des réco1les
manquées. des finances difficiles l'empêche-
ront de faire des affaires. Des agents ri-
v'aux seront un obstacle pour lui, mais l'é-
chec n'est pas en lui. Comme un général
prudent, il peut, battre en rçtraite, mais il
tient ses forces en bon ordre et, en temps
opportun, il reviendra à la charge et chan-
gera en victoire ce qui ressemblait à une
défaite.

METTEZ-VOUS AU TRAVAIL ET.

RESTEZ-Y

Pour prendre des contrats d'assurance,
vous devez vous- mettr'e au travail et vouir
maintenir au travail. N'attendez pas tran-
quillement que quelqu'un vienne vous de-
mander à s'assurer. Vous poubrriez atten-
dre fort longtemps; secouez-î'àus et allez
à la recherche des affaires. Prenez la ré-
solution de vendre de l'assurance et n»e
vous occupez pas d'autre chose. Ne par-
courez pas la rue en tout sens essayant de
colporter de l'assurance, comme vous ven-
driez toute autre marchandise. Allez voir
votre homme, à 'son bureau ou chez lui, ;là
ou vous pouivel avoir une chance de dire
ce que vous ..vulez dire. Allez-y avec l'in-
tention d'obtenir sa signature et non pas

seulement pour parler assurance; la coin-

ASSUR EZ-VOUIS
DANS

EiSJILIUEGJIRDE
1le PARC« Uns Toux sont ausa avete

QUE que ceux de nmrte uu

compar"it
le PACS ~e palsa mot plsi qMIe

QUE queceles e nimprtequel

4. PAROI anges., e &@anéd.d

£oQARE se deeisu mont ue arn-
tie due "uc nipore qnues
fot iutes .

se PARCE Paessurasot ell etrn
QUE acompgnies =»ndIue

40 AR E a .Ia et lmes §m daiau e.
teEs t d n la M o ne deQi d uci pour luéle e

entell Ple d' e
Si voARC vouledessos uele sfato ab

Tête, lsEcr s ila Fins et os des

avoirceubec pou maqe MORROfl W".

Job bmwnoe&wINtCy.Iic.

Maiso $ondé en 7 p57eA

seol 'il v :.le V i rrêtlle ies à os

Tpètel.t oles BesDeFnse tous oles
avos. ceux de la marue 1 t-Faut1

TotSIS eR14StAmale NTARIO.

La maison 'apde eonavoaer et7

fa it e65erses, clintsesteeoi. At-

tention toute spéciale aux commandes par la
malle. Me..aieura les marchands de la campagne
seront toulours setvis au Plus bau Pris du
marché.

Les Pr vToyalts du Canada
Aaaarau' ePndes dé Pemba

CAPITAL AUTORISE 11100,000

aobetea de. Parts de. p à-o-ets

Parce que c'est un placement sans
pareilt

Parce que c'ust avec la plus petite
prime, la plus grosse rente;

Parce que c'est la seule compagnie
à "Fonds Social" faisant une spécial-
té du Fonds de Pension.

BureuU à Montléal 1

Chambre 22,
Editios l«La Patrie"$

Bureau - chefs

133, rue St-Pierre,
QUEUZO. -11



ASSURANCE-(Suite)

pagnie vous paie. pour faire des affaires et
non pour parler.,

Autre chose. Ne sortez pas de votre sujet
en disant à votre homme à chaque instant
combien cela lui coûtera. Cela ne lui coû-
tera rien du tout. Il place simplement sun
argent comme dans une banque, et il le
place dans une des plus grandes institu-
tions financières du monde

Au lieu de vous adresser au client d'un
ton- timide et en vous excusant, soyez dé-
terminé à lui expliquer votre proposition.
Faites-lui comprendre que 66 pour cent de
ceux qui meurent ne laissent absolument

LE PRIX COURANT

rien, pas même un compte à la banque d'é-
pargne, ct qu'il n'y enx a que 9 pour cent
qui laissent quelque chose valant la peine
den parler.

Expliquez-lui que go pour cent des veu-
vres manquent de bien des conforts ide l'in-
térieur et que 34 pour cent manquent des
choses nécessaires à la vie. Laissez-le dé-
cider et voyez s'il veut laisser dans le dé-
nuement ceux qui dépendent de lui pour
vivre

Allez à la recherche des affaires. Les
hommes à assurer ne manquent pas. *Si
vous avez confiance enx vous-même et dans
l'assurance, vous êtes forcé d'obtenir des
résultats.

LA LOI LACOMBE

Semaine terminée le 27 janvier 1912

Employés. Eniployeurs.
Archambault, A. E . . A. Lafortune.
Benton, J. W......M. S. Ry. Co.
Beaucaga, H....F . Corbeil & Fils
Brooks, Thomas .. Atlas Construction

Co. Ltd.
Carrière, H.........C. P. R.
Dugal, L. 0....Croisetiêre Débien.
Gardon, Bryce .. Thos. Davidson & Co.
Hatcher, Charles......C. P. R. Co.
Lafleur, James G. .Carter White Lead

Go.
Mandel, Max.....Charles Mandel.
Paquette, Anthime .. Metropolitan Life

Asa. Go.
Renaud. Max.......N. Geoffroy.
Trudeau, U. A. . Toilet Laundry Co.'

Table AlphabDéti'que é-d7ë Aiinonces----

American Can Co .......
Assurance Mont-Royal ..
Aylmer Coni:. Milk...
Baker & Co. (Walter).---
Banque de Montréal ...
Banque d'Hochelaga..
Banque Nationale .......
Banque MaIson .........
Banque Provinciale...
Bélanger, L............
Binette, los .. .........
Boker & Co............
Borden's Gond. Milk Ca ...
Brains Corporation Ltd ....
Bowser, S. P. & Ca...
Brodie & Harvie .........
Canada Lfe Asaurance Co.
Canadian Northern Ç
Canadian Rubber & Co., Ltd
Canadian Salt Co .......
Catelli, C. H. & Cie ...
Chartrand & Turgeon..
Chaput L, Fils & t,

Limitée.............
Chauvin, Baker & Walker.
Church & Dwlght .......
Cie Can. Prod. Agricoles...
Cie. des Moulins du Nord
Clark, Wm...... ..
Comptoir Mobilier Fr. Can.
Cennrs, Bros ..........
Cottani Bart ...........
Couilard Augute .......
Cmmmer Dowswell...
Desmarteau lex... ....
Dom. Cannera Co., Ltd ....

Dom. Cartridge......
Dougaîl Varnish Ca...

Edward's Soup ..... ...
Edwardsburg Starch Co.,

Ltd ................
Esinhart & Evans.... ..
Exposition de Ferronnerie.

Fairbanks Co. Ltd., N. K..
Federal Life Assurance Ca.
Findlay & Howard, L.. .
Fidelity-Phoenix Fire Insu-

rance Coa............

58

8-9
58
12

11

11

14
14

i<orget Rodlphe .... .... 5
Portier Joseph.......... 5
Furuya & Nishimura......'9 * i

Gagacu, P.-A ......... 4
Garand, Terreux & Cie.... 5
Genin, Trudeau & Cie .
Glbb, Alex ............ 5
Gillett CO-, Ltd. (E3. W.). 20
Gillette Safety Razor & Ca. 48
Ganthier, Oea ........... 45
Grand Trunk Railway .... 5
Grenier, J. A ............. 46
G11111, Langlois & Cie .... 12

Hall Coal (George)...5
Heinz-& Co., ..........- 7
Hutton & Co. (James) .... 54

'\prial Tobacco Co. Ltd. 35-36

58 jardine &Co.. A. B...s
3 Jonas & Co., Henri ....... 2

Lacaille, Gendreau & Cie..
Lake of the Woods M. Co..
Laing Packing & Prov. Ca.
Lamarre & Cie, W. ..
La Prévoyance ... .....
La Sauvegarde .........
Leslie & Ca., A. C...
Liverpool & London Globe
Lloyd Ltd %Edward)..
London, G. & Accident Ca.
Luby............... ...
Lufkin Rule ...........

Marion & Marion .......
Martin-Senour .........
Mathewson's Sons .......
Mathieu (Cie 1. L.) ...
Maxwell & Sous (David).,.
Metropolitan LUfe Ins. Co..
Montbriand, L. R .......
Montreal Canada .....
MoutreaX Dairy .cý.-
Mooney Biscuit Mfg. Co..
Morrow Screw, Ltd., The

John.................
Mott, John P.. & Coc...
Mutuelle du Commerce....
McArthur & Co., Ltd..
McLaren & Co. (D..) ...
Munu & Coc...........

National Cash Register ....
New Victoria Ectel...
NOVA Scotia, Steel Co..

Page Neyer Drop Haak Ca.
Ltd ............ 1. 4

Pinchin, Johnson & Coa.... 49
Pink Thos..............50o
Prévoyants du Canada [Les] 59

Quebec Steamshi?.....6

Record Foundry......... 51
Rivet, Glass & Sullivan....- 58
Rolland & Fila, J. B... 18
Rowat &Co............ 11

Sapho Mfg. Ca., Ltd ...... 53
Shurley & Dietrich........ 46
Stonewall Jackson Cigars... 7
Sun Life cf Canada ....... 61
Snrveyer, L. J. A ......... 59
St. Charles Coud. 1111k Co. 16
St. Lawrence Sugar Co. ... 15

Tanglefoot .............. 21

Tarbox Brus............ 50
Théâtre National ......... 58
Tippet & Co., A. P ........ 12
Truro Coud. Milk Co ... 17

Uncle Sam Dresii Co... 18
Union Mutnal LUfe Ina. Co. 61
Upton & Co. (The T,)..18

Western Au. Coc... ...... 61
Wiilka & Burnet$ ......... 45

Ontario Silver Co......... 58
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LE PRIX COURANT :\-.Del3tay Ecr.,
Ecole H. L. C.,

,cEx Viger et St-Hio

Cinq Ventes de. Sirop Marq
Crown pour chaque Vent

d'Autres Sirops.
Voilà la proportion dans laquelle l'épicier en
général vehd le Sirop de Blé d'Inde de la Mar-

que "Crown". Rappelez-vous ce fait, car il

---- vous-nntre le rang-que le

Sirou de !Blé d'In
Marque CRO

occupe dans votre commerce au point de vue

des profits qu'il vous rapporte. Etant donnés les

faits téls qu'ils sont et avec ce renseignement

deváùtvous, vous vous rendrez compte de la

raison pour laquelle vous avez avantage à pous-

ser la vente du Sirop de la Marque "Crown."

!WA SRDBURG STARCR(b
LIMITED r

MONTREAL- CARDINAL -TORONTO -BRANTFORD -VANCOUVER.
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