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LE PRIX COURANT

<

illoure Qual
us Grands Quant

OILA de forts arguments pour la vente de cette marque de féves, cueillies
4 la main, de culture domestique, cuites au four et préparées scientifique-
ment—au Naturel ou & la Sauce Chili ; cuites parfaitement sans que leur
forme soit détruite, elles conservent leur saveur riche et uniforme. Les

Sauces et Epices sont choisies avec un soin extréme quant 4 la saveur et a la
pureté.

i Pour main Argent,

Les Feves GuiTes au Four Margue ““SIMGOE”

BOITE 3's POUR FAMILLE,

ont une vente de plus en plus forte ; cela prouve que les consommateurs se

rendent compte de plus en plus que les Féves Cuites au Four non seulement
* colitent moins cher que les pommes de terre, mais ont une plus grande valeur

nutritive, maintenant le corps en bonne santé tout le long de 'année.

Elles sont fournies en boites pour Famille de 1's, 2's, 3's et en boites Hautes,

de 3’s grandeurs pour tous les besoins.

Fournissez a vos clients cette ligne excellente, sinon votre concurrent le fera.

DOMINION CANNERS LIMITED,;

Hamilton, = = = - - Canada.

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ “LE PRIX COURANT”



LE PRIX COURANT

" de Phrases
a l'usage

ENCYCLOPEDIE

Le seul ouvrage complet auquel puissent
se référer parfaitement et en toute saison,
pour la rédaction de leurs annonces. les mar-
chands, les manufacturiers et les annonceurs
dans toute ligne d’affaires.

utiles pour la vente,
des Annonceurs.

I e

~ 30 JOURS

ET PAS PLUS.

Combinaison la plus
importante qui ait ja-
imprimée.

mais été

Qui fourmscent aux marchands des arguments pra-

tiques et puissants pour la rédaction de- leurs an-

= 1360 : A
i Pages. . -
iy Livres de Commerce
Homme : ,
qur Pour les Annonces
or
Une 2 H B
Annonce = Dll Detall
a Besoin
de ce Livre
‘& Toute
Heure
f: ' nonces, dans toute ligne spéc1a1e d’affaires.
Journée.
$15.00
L'Exemplaire. jamais été écrits sur _
La Publicité Financiére, -
La Publicité du Marchand -
de’ Nouveautés!
La Publicité du Bijoutier,
La Publicité de 1'npicier,
I.a Publicité du Quincail-
% lier,
La Publicité du Marchand
de Chaussures,
La Publicité du Marchand
de Tabac,
" La Publicité du Marchand
- de Merceries,
La Publicité du Marchand
i de Charbon, y
La Publicité du Marchand
5 d’Articles de Ménage,
¢ La Publicité des Boulangers
i ! et Confiseurs.
j . $2.00
N PExemplaire.
. BRAINS .
i CORPORATION, %,
, - G
i Scranton, Pa. %,
@ ?
: Veuillez m'envoyer votre o'o
51 Offrede 30 Jours pour BRAINS . %

3 prospectus de votre Encyclopédie.

g Nom®s. o 54is . vvennnn w8 A A

}?‘mz‘i‘t‘l’{ggse.’:;.:;..:; e e T e
Ville..... sl S e e v e e T T
Province..... sisish seie i ae Ees eohsE Sl SRRl e o

Genre d’affaires........co.eve oue.

ductions d'annonces disposées de manidre attrayante,
arguments pour la vente, langage a employer dacs le
magasin —les meilleurs manuels de publicité qui aient

Repro-

Tous les Commerces,
Toutes les Industries,

Toutes les lignes d’affaires,
Traltés dans chaque Edition.

~Quand vous voulez—

Ecrire une annonce,

lancer une marchandise,
faire un étalage en vitrine,
composer un prospectus,
faire, ressortir une annonoce,

onvoyoi des lettres-circulaires,
‘établir une liste d'adresses,

et vos Livres de Commerce pour . //
les Annonces du Détail, ainsi gue- le

former un plan d'ordres uroormpondonoo.
- savolr exactement ce qu'il faut unnonm.
quand ou comment Pannoncer et

faire progresser vos affalres
Servez-vous de -

‘BRAINS,

La seule publication hobdqmdal
au monde qul enseigne -uidmllin '

la maniére do rédiger ses annonces.

__CINQ DOLLARS Agents demandes. Ecrl-i
. P‘. ‘"T'—— ~ VX I'lllmlll

tenlr._un_hon_unlm"c%.‘_




Dans la liste qui suit, sont comprises uniquement

noirs, ont I’agence ou

“

LE PRIX COURANT

PRIX COIJRANTQ.

: : les marques spéciales de marchandises dont les maisons, indiquées en caractére
la représentation directe au Canada, ou que ces maisons manufacturent elles-m@mes. Les prix indiqués le sont

1'aprés les derniers renseignements fournis par les agents, représentants ou manufacturiers eux-mémes,

WALTER BAKER & CO,, LTle.

Chocolat, Prime No
1, bte 12 lbs,, pains
de 31 Ib. et 3 Ib. ..0.33
Chocolat a la Vanille,
bte de 6 Ibs. .. ..0.44
German’s Sweet, bte
de 61bs. .. .. .. ..0.26
Breakfast Cocoa, bte
de 1/5, $, 4, 1 et s

- Ibs. ou 2 doz. paquets 3 Ibs., 20c chaque.

LA CIE. C.-H. CATELLI, LIMITEE
Montréal (Canada)

Pites Alimentaires marque Hirondelle.
Vermicelle, Macaroni. Spaghetti,

Coquilles, Petites Pites assor-

ties, Graines de melon, Ani-

maux, Etoiles, Alphabets. Al-

phabets Middle, caisses de 25

CHURCH & DWIGHT .
Soda Cow Brand a

a7 Caisse, 60 paquets de I
IGHT'S/ b, $3.0.
' Caisse, 120 paquets de §
1b., $3.00.
Caisse, 30 pqts. 1 lb. et

= 60 pqts: 4 1b., $3.00.
Caisse de paquets de 5c., contenant 96
paquets, $3.00. ‘

paquets de 1 1b. .. .. .. 0.06% CIE. CANADIENNE DES PRO-
Ibs. .. .. oo+ =039 caisses de 25 Ibs., en vrac . 0.06 DUITS AGRICOLES
Chocolat sucré, cin- Nouillettes aux oeufs, caisses de Montréal
.quiéme bte 6 Ibs, 50 aquets 3 Ib. .. .. .. .. .. '0.07  Lait Laurentia, 48 can. 8 oz... .. 4.00
pains de 1/51lb. ...0.20 Nouillettes aux oenfs, caisses de Lai: Laurentia, 48 can. 16 oz... .. 6.00
/ Chocolat sucré, Ca- 10 lbs, en vrac .. .. .. .. .. 0.06} Creme Laurentia, 48 can:8 oz... .. 6.00
& racas bte de 61bs.0.32 Lasagnes, caisses de 10 lbs., en WILLIAM CLARK
Rogliterad Falcon Cocia (Soda VIAC Lo e e e 0.063% - Montréal
Trade-Mark chaud ou froid), btes Pates “Marguerite” tous les gen- *  Conserves X La dos.
dexlb .... .. ..0.3¢g res précédents, en paquets seu- Viandes assorties .. .. .. .. 2.00
Caracas Tablets, 100 paquets la bte  lement .. .. .. .. .. 0.05% (Compressed Corned Beef.. .. 1s 32.00
5 noués ensemble.. .. .. .. .. 3.00 L. CHAPUT, FILS & CIE. Compressed Corned Beef.. .. 28 3.35
Chocolat sucré, Auto, btede6lbs. 0.32 Lunch Ham .. .. .. & .0 oo I8 32.3§
Ces prix sont F.O.B. Montréal. , Montréal Lunch Ham .. .. .. \i .. .. 28 3.00
. _BRODIE & HARVIE _ Thé E% Lalb. Ready Lunch Beef..'1s$.00 2s 3.00
Farines préparées de Brodie 1a doz. No s. 1 Ib, 30 Ibs, par oo —20¢ - Geneva .. 18 2.50 38 4.35
Red XXX+ .. .. pqts de 6 Ibs. 3.10 No 5. 4 1b. 30 Ibs. par cse.. .. .. 21c English Brown.. .. s T1.90 ;
XXX .. .. .. pqts de 3 Ibs. 1.60 No 10. 1 Ib. 30 lbs. par cse.. .. .. 26¢c Boneless Pigs Feet. 1s 1.90 28 3.1
cent .. .. .. .. pqts de 6 Ibs. 2.9c No 10. # Ib. 30 Ibs. par cse.. .. .. 27¢ Sliced Smoked Beef s 1.50 323 2.50
\ —<rescent .. .. .. .. pqts de 31bs. 1.50 No 15. 1 lb. 30 Ibs. par cse.. .. 32¢ Roast Beef'.. .. .. 18 2,00 28 3.35
y “‘Superb es «o «. .. pqts de 6 Ibs. 2.70 No 15. % Ib. 30 Ibs. par cse.. 33c Ready Lunch Loaves, Veau
'Superb .. .. .. .. pqts de 3 Ibs. 1.40 No 30 1 Ib. 30 Ibs. par cse.. . 4oc _Jambon, Boeuf, assortis.. .. is I.50
Buckwheat .. .. .. pqts de 3 Ibs. 1.60 No 30 4 Ib. 30 Ibs. par cse.. .. .. 41c Dito .. .. PRI T IR PR 18 - 32.60
Buckwheat .. .. .. pqts de 6.lbs. 3.10 Thé Vert Ceylan “Owl” Lalb. Boeuf Bouilli .. .. .. .. .. 18 2.00
Griddle-Cake .. .. pqts de 6 Ibs. 7.10 No . 1 Ib. 30 lbs. par cse.. ,. .. .. 20C Boeuf Bouilli .. .. .. .. .. 28 3.35
- Caisses contenant 1 doz. paquets de 6 No 5. # Ib. 30 Ibs. par cse.. .. .. .. 21c Boeuf Bouilli .. .. .. .. .. 68 13.00

Le commergant qui fait de la réclame dans une
‘ revue commerciale opére un bon placement d’argent.
La somme qu'il y engage ne peut manquer de lui

rentrer, -centuplée —

Plaintes d’'une Ménagére

-+ Oh ! ces odeurs de graisse dans la cuisine !
“ Que ce compte de gaz est donc élevé !’

‘“ Quelle quantité de vaisselle sale 4 laver ? "’

‘“ Tout va mal dars le four !

*$ Ciel ! ce roti ne sera pas bien cuit !’ o
*¢ Le diner n’est pas exactement ce qu'il devrait étre

Maintenant, elle est heureuse

1 'épicier lui a présenté un systéme qui remédie réellement  tous les ennuis de la cuf:’
sine, et qui a mis toutes choses au point. C’est le ;

"
[BD

~ Sac a Cuisson Ermaline

Demandez-le & votre marchand en gros, ou écrivez directement a

EDWARD LLOYD Limited. Edifice de 1a Baﬁqne des Cantons devl’Bst": '

(SEULS MANUFACTURIERS.
| ~ MONTREAL—— —————Téléphone, MAIN 4829.
|-‘:'.: e : we ; £ir

= "~ EN ECRIVANT AUX_ EURS, CITEZ “LE PRIX

Cela vous lhliruu. n'est-co pﬁl : 4

COURANT”




LE PRIX COURANT

SAVEZ-voUs ou ACHETE'R CE DONT VOUS AVEZ BESOIN?

LE PRIX COURANT,
80, RUE ST-DENIS,

Il ne se passe guére de semaine sans que plusteurs abonnés ne nous demandent ol ils peuvent se
procurer quelque article dont ils ont besoin et qu'ils ne savent ol acheter.

Jomme nous }’avons maintes fois répété, ‘* Le Prix Courant ' est enuérement i la disposition
de ses abonnés pour tous les services qu'il peut leur rendre .

Rien ne nous est plus agréable que de leur faciliter les affaires, aussi nous empressons-nous de ré-
pondre gratuitement 4 toute demande de ce genre.

Nos abonnés qui auraient besoin d'un renseignement 4 ce su]et n'ont qu'a Détacher le Cou-
pon ci-dessous, le remplir et nous I’envoyer.

LE PRIX COURANT, 80, RUE ST-DENIS

MONTREAL

ot
-~ .

Service des Abonnés

MONTREAL _ :
, DATE. . 1911
VEUILLEZ ME DIRE OU JE PUIS ACHETER e rl
NOM—————— ADRESSE “
__ _ il
Tongue, Ham and Veal .. .. s 1.20 WM. H. DUNN

Pork and Beans, sauce tomates 1s

Pork and Beans, sauce tomates Is

I'ork and Beans, sauce tomates
boites plates.. .. .. 3s

Pork and Beans, bontes hautes
sauce tomates .. .

Pork and Beans, Plain ..

0.50
0.50

1.00

o.
Pork and Beans, plain .. . 2s o.g?.\
Pork and Beans, Plain, boites =

plates .. . 3s 1.00
Pork and Beans boxtes hau-
tes, Plain .. ., ., 38 1.2%
Pork and Beans, sauce Chili'. IS 0.50
Pork and Bcans, sauce Chili. 2s o0.90
Pork and Beans, sauce Chili. 38 1.00
Ox Torgue .. .. .. .. .. .. 1}s 8.50
Ox Tongue .. .. . . 2s 10.00
Ox*Tongue .. . 2§s 12.50
Jellied Veal .. .. vie .. 28 3.00
__Gelées_de Bouillon . . . 2% 3350
elées de Bouilton .. 6s 10.00
Pottel Meats La Ib.

Ham, Tongue, Beef and Veal )
i3 0.50 ¥s r.00

ls$125,25195,3s3oo 43400 s 5.00
Pités de Foie .. . 7

. «. s o0.90
Patés de Foie .. .. .. .. .. s 1. 35
Soupes La diz.
Chicken . ..pqts 1.I0
Chicken .. .. .. qts 3.00
Mulligatawnay, Oxtall Krdney To-
mato, Vegetable, Mock Turtle,
Consommé Pois.. . pPqts 1.00
Dito .. .. .. .. . qts 2.00
Mince Meat La doz.

(Tins fermées hermétiquement.)
1s, $1.25; 2s, 1.95; 35, 3.00; 4S, 4.00; 5S, 5.
Plum -Pudding
Anglais . .. 1s 1.50
P!'um-Pudding

Anglais. .. 2s 2.00

Boeuf fumé en tran-

ches “Inglass” .. .. v is

Loeuf fume en tranches “m
glass”

Boeuf furﬁe en tranchcs “in-
glass” .. Is 3.35

3. M DOUGLAS & CO
, _ Montréal

I.50

is 2.10

B}eus a laver

La Ib.-

W i “Bleuol," boites

\ “E //// @l o Ibs, 50 pqts

b ‘ de 4 carrés. 15¢
“Sapphire,”

’ij btes de 14 Ibs.

.oa \%me E.

12 ’v
“Union,” boites
de 14 lbs pqts
‘de t et 1 lb 10¢

Montréal
Edward’s Soups
(Potages Granulés, Préparés en Irlande)

Variétés: Brun — Aux Tomates —
Blanc.
Paquets, sc. Cartons 1 doz, par
carton .. $0.45
Paquets, sc. Boites 3 doz. chaque '
(assorties), par doz. .. 0.45
-Paquets, sc, par doz. de bandes

de 5 chaque. ¢ . 2.25

(ou en boites de 40 "bandes

$7.50 par boite.)

Canistres 15¢. Boites 3 doz., gran-

deur, 4 oz, par doz. . 1.45
Camstres 25c. Boites 2 doz., gran-

deur, 8 oz. par doz. .. .. .. 2.35

The EDWARDSBURG STARCH CO,
Ltd.,, Montréal.

Sirops de Table.
Marque “Crown”,

Quarts (700 hvres) . Ib. o.031
% quarts (350 livres) . . lb. o0.033
1 quarts (175 livres) . Ib. ‘0.03%
Seaux de 38% Ibs. .. .. e seau I.75
Seaux de 25 Ibs. le seau 1.2§
Canistres 2 lbs., 2 doz. é la caisse 2.40
Canistres 5 Ibs, 1 doz. 3 la caisse 2.75
Canistres 10 lbs.,  doz. 3 la caisse 2.65 ,
Canistres 20 Ibs.,  doz. 3 1a caisse 2.60 "

Marque “Lily White”™.
Canistres 2 lbs., 2 doz. 4 la caisse,2.65
Canistres 5 lbs, 1 doz. 3 la caisse 3.00
Canistres 10 1bs, § doz. 3 la cse 2.90 -

Canistres 20 lbs, 1 doz. 4 la cse 2.85 °

b.  Marque “Beaver” (Gofit d’Erable)

Canistres 2 Ibs., 2 doz. 3 la calsse 3.50

Canistres 5 Ibs, 1 doz. & la caisse 4.00

Canistres 1o Ibs., § doz. 4 la caisse 3.95
istr ..idoutl&aim—

{ -



LE PRIX COURANT

- Maintenant

AVE. PAPINEAU

p=

TELEPHONES: | Bureau,

{Commgndes, Est 1618
1361
2761

Particulier,

LA POPULARITE DES

GIGARES STONEWALL

(Se détaillant & 5 Cents),

est si grande que les profits ue retire-le détaillant
des ventes considérables de ces cigares le rémune-
rent largement du soin qu'il prend pour vendre ces

Cigares Bien Connus.

Empois de buanderie

Lalb. g w. GILLETT COMPANY

LIMITED

. Soda “Magic” La cse
No 1 Blanc ou Bleu, cartons 3 lbs. 0.06% ts d b, .. 286
No 1 Blanc ou Bleuy, cartons4lbs. 0.06% Toropis. Out N% :algt?e ,60 REE Y [
No 1 Blanc, barils ... .. 0.06% — No. 2 caisse 120 pqts de % Ib.. 286
Canada Laundry (cse de 4o lbs) 0.05% AVIS.—1. Les prix cotés danscette liste b calsses . . . . » 3.76
Silver Gloss, btes  coulisses,61bs. 0.07% gl ccat pour marchandises sux poinis do
Silver Gloss, Canistres de 6 lbs. 0.07% 8‘:22.:‘1‘1’209&1‘?:‘) s listea sobciar No 3 caisse
Kegs Silver Gloss gros cristaux 0.06% s g bend o 30 pats. de1lb. .\ _ -
Edwardsburg’s Silver Gloss, pa- Levain en Tablettes 60 pqts. de 3.1b. 2.8b
quets chromos de 1 Ib. .. 0.07% “Royal.” e oppats aeik
Benson’s Satine, cartons de 1 Ib. o0.07% Boltes 36 paquets & 6 calsses . . 2.76
giszgg,yg: Glos.~:,a qpts'dexl‘}) 0.06 5¢c . . . la bolte $1.16 No. 5 calsse
40 Ibs, mel par caisse de 3.00 Lessive en Poudre de 100 pqts. de 10 oz. 2.90
Benson'’s Enamel par “caisse de Gillett. 5calsses . . . . . 2.80
20 lbs. .. .. ~ . 1.50 Créme de T d
La cse réme de Tartre de
Celluloid Bk | “Glllett”
Boxtes contenant 45 cartons, par 4002 & I caises §5.50 La doz.
caisse .. .. el e J e o o o 340
Empois de cuisine . 3.60 Sl lus 3.35 - 1 1b. pats. (4-doz. dans
(Boites de 20 lbs., ic en plus par livre). t b calsses ou plug 3. la calsse) . . . . $1.00
g‘ar&ct(l:s:: n‘s Co., Celebrated pre . Poudre 3 Pate “Magic” 3 1b. pats. (4 doz.dans
Boites de 40 lbs. .. .. . ‘ 0.073% Ne contlent pa-diaun. la calsse) . . . . 2.00
Ganada Pure Corn Starch ’ La doz. | ™ La cse
Boites de 40 Ibs. . 0.05 6 doz. de \ 6c. . . 88 gg 4 doz. pats., 3 1b. . . assor-}ss 00
4 doz. de 0z. . « V. 2 doz. pats., 3 1b. . . . . tis. ’
N. K. FAIRBANK COMPANY 4 doz.de 6 oz 1.00 "
’ e ... L 3 1b. canistres rondes, avec couver-
4 doz.de 8 oz .. 130
~_ ./ Montréal - 4 doz. de 12 oz. . . i:gg g}ﬁ:ssrmam 2. V8 Lk ROk s ,la 2.20
Prix du Saindoux- i gg:' g: if; 32: 225 | 1 Ib. canistres rondes, avec couver-
gomposé Marque 2 doz. de 16 . 230 c:sa fermant & vis (3 doz. dans la.4 "
OAR'S HEAD. F. Gos. do” 24 1bs. .. 500 | © 55¢) < - |
%cr?:eshiontliial . i dzz. de 5i 1bs. . . :.60 "5 . bt A nI: -
i . .. Ib. 0.09 2 doz. de. 6 0z. ) canistres carrées oz da
; E 1 doz. de 12 oz. Ia Cse lacalssé) . = . . . - . . 0.
Seaux en boxs 20 Ibs. S 9;; ?8’? 1 doz. de 16 oz. g $6.00 | 10 Ib. boltes en lt):olis o 6r e e o e g:’égg
; e Vendue en canistres seulement. ¢ 25 1b. seaux en bols . . . . . . 0303
E?&';‘l‘f’;’ﬁ T o 1383"{;?‘8,, Remisé spéciale dé 3% accordée surles { 100 Ib. barils o o o v v o o o o+ 028
‘G“ { o L e se. .00 e .l' . _eommandea—de'

B e0 4e e

Caisses, lolbs/,// il

| Poudre & Pte “Magic™

es et mmmuizsuumw it aea 028 %

(&



LE PRIX COURANT

e ————————————————

i i

1842 - - 1912
70 ANS EN AFFAlRES

Notre maison a été fondée en 1842,
sous les ralsons soclalos sulvantes

1842--L Chaput

ﬂ%San%haput&Gi&— —
- 1862-- . Chaput, Fils & Cie. |

191 2..L. Chaput, Flls& Cle, leltee. !

Importateurs et Négociants en Epiceries,

Thés, Cafés, Provisions, Vins et Liqueurs.

Nous représento'ﬁ's, au:}canada, des maisons
importantes d’Europe et d’ailleurs.

Notre “motto” a toujours été de donner entiere
' satisfaction a la clientele.

EN ECRIVANT AU;(\ ANNONCEU RS, éITEZ “LE PRIX COURANT”



LE PRIX COURANT ‘ 9

Président
Mr CHARLES CHAPUT.

Vico-Président et Gérant S Tk
Mr ARMAND CHAPUT. Mr FERDINAND PRUD’HOMME.

Nouveau bureau de direction
de la maison

L. CHAPUT, FILS
& Cie,

 Limitée.

Directeur - Directeur L
Mr B TRUDEL. e b3

Mr EMILE CHAPUT.

SELENLTCN N 0 Me/WDBZIEL. o S+ MrO.LOISEAU.- -




I0.

GOODALL, BACKHOUSE & CO.,
Leeds, Angleterre,

CHARLES GYDE, Agent pour le Do-

minion du Canada.
Sauce Yorkshire, Bout. 1 pt., doz.
Sauce, marque “Boar”, Bout. § pt

1.65

LE PRIX COURANT

Marque “Talbot Fréres” lb. 0.08 0.073
Marque “A. Courtine & Cie” :
Ib. 0.08 o0.073%
r U B Montrcal—th 30 jours.

Produits de la maison Talbot Fréres,

gallon .. ..

ee e ee oe oe 13.80
Caisses 6 canistres d’un gallon..

IMPERIAL TOBACCO COMPANY
OF CANADA, Limited, -

13.50

d Hordesuz, R'C;xgrr:;;t;e.étraight Cut, Le xxm
& v vo.. doz. 0.75 : 8 og d ic RS IR ¢
Riz pulvérisé, pats 4 1b. et 11, 1b 0.07 e oo o €8€s 1000168 ¢ Sweet Caporal .. .. .. .. .. .. 8.50
Fécule de pomme de tcrre, pqts 1 P La cse Athlete.. .o oo o oo oo oo oo . 8.50
Whi-ie ws s0 wn 5w w5 .Ib. 0.108 Extra Fins .. .. . 17.00 gitjlll.lxgﬁxtu(t;ut bacs o g.‘s)g
GUNN LANGBIA'&I;:’ ég Cie.. Limitée 'IMTSFst 23 B ok 48 b ki o :ggg Sub-Rose Cigarros (tout';‘s;c) -8.%0
. Petits Pois .. .. .. .. . 10.00 8?5"’(;0” L L LI TR 2'55
prix d“ _“mdoux eol Wil wie eie el ee Welee 030
. Champignohs Frangau cses 100 btes Prince .. .. vv or oo oo oo oo oo §.75
composé, marque de 500 grammes, soit, 18 ozs. bD\Vegt Séultt&!(lT-- - g 5-7:::
: . _ ardanelle urques) ordinaires 12.2
BASKYLpT EL%‘E:"T.C.“.°’.". R maoo Didunlle (Farmin) ardinnives
“Tierces .. ., -0.088 |Hotel .. -y +» o «v ss w5 ws on 14,00 Mixl:g: %%:?q::snl:o&.u';n}a‘];le.r i; gg
Tinettes 601bs. 0.09 011"8 Espagnoles Queen. Sadon Moguls (Egyptiennes), bouts. pa- .
Seaux en bois, 20 Ibs. .. .. .. .. 1.85  Bouyteilles 64 oz, caisses § doz.. $8 o YS;; ?I‘:‘. hé‘tfex;t'xes.) & er e e :;:
‘Chaudiéres, 20 Ibs. .o ~. .. .. .. 1.70 = Bogreilles 36 oz, caisses 1 doz... 5.00 Yildiz Magy puma (E" en;:n'-fes'). '
Gaisses; 3 ba. - Ib. 0.008  Boyteilles 20 oz, caisses I doz... 3.50 bouts engna ier,en hggp ol €n.0F- 20.00-
Caisses, 5 bs. .. Ib. 0.098 Biyteilles 10 oz, caisses 2 doz... 2.10 Gloria EREISS & 5‘ s
Caisses, 10 lbs. .. .. .. .. .. lb. 0.00% N E "Nav C sol eelise e e '8'7
Pains moulés d’une livre .. .. .. o.10} Huile d’Olive Extra surfine, bouteilles Ompgﬁmaw b o iens o g 3 z
HUDON, HEBERT & Cie, Limitée, craquelées. _ g°11 p grest( g b ) e re e ne. 8,00
Montréal : : olumbia (tout tabac »e <o 11.60
Savon “Bon Ami”, Caisses 12 litres .. .. . $8.50  Niobe (TUrgues) v wrwv-v0 or B, 00
0Z.. L ladoz. 1.19 (g ,m*“—“—’L—Q‘-QQ-—Hassan*(‘l’urmt) O T
En lots de § grosses . 1a grosse 13.40 Caisses 24 quarte de litre .. .. 7.00 |

Pites Alimentaires
Macaroni, Vermicelle. Spaghetti,
Nouillettes, Coquillettes, Alpha--
bets, Pates assorties, Coudes,
Paquets d'une livre  ou vrac,
caisses 25 livres,

Marque “Gazelle” ..

.| enpqts envrac
.. Ib. 0.06% 0.00

Huile d’Olive Extra Surfine, en canis-

tres La cse. : -
_Caém—ﬂS canistres d’un huiti'émes'6 Intéressez-vous A quelque chose et cela
e gallon .. .. 16.00 .
Caxssegs 24 canistres d’un quart de dé¢s aujourdhui. Trop d’hommu #'in-
gallon.. e e .. 15.00 téressent au passé et i l'avenir, et ne
La canistr .
Caisses, 12 canistres d'un demi- font qu'accumuler des regrets,

La publicité GOLD DUST fait vendre GOLD DUST. |
. Le pouvair de nettoyage de GOLD DUST maintient la

vente_ de GOLD DUST. ’\ |
“ Essayez sinplement de pousser la vente e GOLD DUST.
“LET THE GOLD DUST TWINS DO’;YOUR WORK”

Ao

" THEN. K. FAIRBA
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Les eonnalsseurs-
APPRECIENT LES CELEBRES

PIPES “PETERSON’

Tous les marchands de tabac soucieux de leur
réputation devraient avoir cette marque en magasin.
4 —
Seule et unique maison au Canada réparant et fabri-
cant' les pipes et articles de fumeurs en tous genres.

iy

Propriétaires des

IIROIIS BIEN GONNOES . @ -

Seuls dépositaires des Tabacs et Clgare‘ttu

de 1a Régle Frangaise,

22 RUE NOTRE-DAME OlJEST, - - MONTREAL.

<

REFLECHISSEZ
& ce que cela veut dire que d’avoir des lignes de marchandises qui attirent la clientéle ! Mettez en stock

LES PICKLES DE ROWAT

BT LA

SAUCE DE PATERSON,

et vous augtm;z\hm{enellement la force de votre prise sur votre clientcle.

ROWAT & CO.

GLASGOW, ECOSSE.

Distributeurs Canadiens :—Snowdon & Ebbitt, 325 Edifice Coristine, Montréal, Québec, Ontario, Mamtoba et le Nord- Ouest
F K. Warren, Halifax, N, E.; F. H. Tippett & Co., St. ]ohu N.B.; C. E. Jarvis & Co. Vnncouver C. A,
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‘CONSIGNATIONS. FAPIER
La Cie Canadienne de Produits Agnooles, . MIMEOGRAPH
A cause de sa clientélel;:l:g::l?se et choisie, disposers : Demandez 3 votre LIBRAIRE
AVEC AVANTAGE la rarque “Northern Mills,” qualité
De toutes les consignations qui lii seront faites de  ‘ supéncure pour PAPIER A
Beurre, : { ' COPIF
Sirop d’Erable, g Sucre d’Erable. Manutaoturée par la
Remise st toujonss ute s délal, ~ + Compagnie des Moulins
—3$— Adresse : LaCie Canadieane de Produits ~ — DU NORD =
{0 e raante, 4 278 rue StPaul, Montréal, -

. EN ECRIVANT .AUX ANNONCEURS, cm:z “LE ‘PRIX COURANT® .
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" VIANDES FUMEES:

PRIX SPECIAL

| il
‘L Jambons “Cottage” - 1114o. ‘

X (DESOSSES) .
Jambons “Picnic” - 10c.

Convenant spécialement 3 la vente en un seul
morceau, sans les débiter en tranches.  Viandes
de la plus fine qualité.

Donnez un ordre a titre d'éehantillons.

GUNN, LANGLOIS & CIE, Limitée.

'MONTREAL, Que.

—

Une Merveille de Qualité
Gélatine de

“COXr

Le secret d’'un commerce prospére aujourd'hui
est le service donné et une indication de ce que I'on
peut faire avec les marchandises que vous vendez ;
leur gofit délicieux et la facilité avec laquelle elles
peuvent g'assimiler seront appréciés de la jeune mé-
nagére. B

La Gélatine de Cox est un produit. modéle
d'une pureté absolue et d'une renommée universel-
le.  C'est un article leader depuis plus de soixante--
dix ans, qui n'a jamais été reproduit. Clest la rei-
ne de toutes les poudres & gelée, elle n'a Jjamais
désappointé et ne le fera jamais: ’

Vos clientes obtiennent ce qu'elles attendent

et ce qu'elles désirent, quand vous leur recomman-
dez la

Sa Qualité ne “Gelatme de’ . Le Dessert |
vare jamais COX - toujours prét
) 4 . Faite uniquement par : "ﬂf P."‘n & co
:J. & G. _C_ox le“ed ’ ‘&3 s Zﬂﬂl‘ S .-;::; snis
£>:  EDIMBOURG.::. -2 x :Montréal, . Ferontes:

SHaaen
sieing @ § S

(S5 | ‘- < +eo 4

—_— —

" rayons, .
Church & Dwight, Limited.
otk - SMPUREAL L C L

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ “LE PRIX COURANT”

. $YSTEME BOWSER

—talogue No. 8 F,
. Ecrivez en frangais.

POUR MESURER
L'HUILE.

Notre systéme fait
disparaitre tous les
inconvénients : la
mauvaise odeur, la
malpropreté pour
les mains et les ha-
~bits,

Adoptez sans tarder

R

POUR MRESURER IHUISE.
; A présent avec le Systime Bowser
Réservoir a Pépren~ [~ sz Gt
ve du feu. Mesure A
n’'importe quelle
quantité, conditions
faciles, paiement 3
[afnt par mois, gramn-
deurs assorties, prix
variés.
Demandez notre ca-

ar

S.F. Bowser 8 Ci,
8668 NVE FRISR

Toronto, Out.

o NOUS pouvons ajoute

3 o peu de chose 2 tout ce

o e e qui a été dit sur la pu-

N | reté et la supériorité
. DI absolue du

Soda a Pite
“Cow Brand”

Quand la”confiance de la cliente

en son travail est si généralement

exprimée, il n’est pas besoin d’un =
long argument pour vous montrer ‘
I’avantage queé vous avez a le

mettre en stock.

Clest LE MEILLEUR, et
comme tel, il devrait tou-
jours se trouver sur vos
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—Saindoux Composé

Reconnu comme le meilleur
sur le marché.

Il n’en existe pas qui ait un
goiit plus fin.

Son Prix est ralsonnable.

Quand elle demande du sel, elle veut dire, bien
entendu, du

SEL WINDSOR

Elle ne pense jamais & employer une autre sorte,
pour la trés bonne raison qu'elle sait qu’aucune au-
tre sorte n'est aussi bonne que le “ Sel Windsor ”
pour la table oula-crémerie.

= =

THE

LIMITED

LAINGPAGKING & PROVISION 60. |

oo

Etes-vous prét & le lui fournir ?

The Canadian Salt Co., Limited.

Rue Mill, - - MONTREAL. Windsor, - - Ontarlo.
Pall Mall (Turques) .. .. .. 18.50 . Tabacs en poudre La Ib. chons émeri .. .. .. .. 7.00
Capstan (importées) .. .. .. .. 12.00 Copenll‘}agendenL:o:itel 1/12 1b, o.go 2 oz. ﬁﬁcggr.. s oe me se e 0o x.;:

Rose No 1 de ndry 0.32 4 oz. ChOf.. «u «¢ ¢o oo oo oo 1.
Tabacs 2 cigarettes. Lalb. poce No 1 de Houde .. .. 0.34 B ot ABCHOPS %0 ws «o v ox wn g.oo
Puritan et B. C. No I .. .. 1/128 T1.00 ( mpu-e,Branch) . 16 oz. Anchor.. .00
Sweet Caporal . ce oo .. 1/138 1.15 Tabacs a chiquer. Lalb. 2 oz Golden Star “Double Force” 0.7§
, Athléte .. .. 5 G x/xzs 1.05 Moose bars 5% cuts to the Ib. 0.40 4 oz Goldz: Star “Double Force” 1.35
Derby, boites fer-blanc .. .. 4 Ib. ©.95 Moose .. .. ... 118 0.40 8 oz Goldén Star “Double Force” 3.2§
Tabacs coupés, La Ib. Snowshoe bars, 64 cuts to the Ib. 0.43 16 oz. Golden Star “Double Force” 4.3§
~— Old Chum .. °. . 108 0.79 Stag 5 1/3 cuts to the 1b. § Butts 2 oz. Plates. Soluble .. .. .. .. 0.75
Lord Stanley, Tins i b, 1.05 ~ _ 12 lbs, bo:tes 6 bs S 0.38 4 oz. Plates, Soluble .. .. .. .. 1.2§
Meerschaum .. .. os o0.79 Black Watch . . 128 ,0.45 8 oz. Plates. Soluble .. .. .. .. 2.3§
Athlete Mixture, Tins § et & lb 1.35 Black Watch .. .. .. .. .. .. 0'44 16 oz. Plates. Soluble .. ., .. .. 4.28
Old Gold.. .. .. .. 128 0.95 Bobs .. .. .. .. ... 6sét1as 046 10zLondon.... .......... 0.80
Seal of North Carolina .. .. 128 0.95 Currency .. .. .. .. .. .. .. 128 046 2 0Z London .. .. .. .. .. .. 0.75
Dukes Mixture (Cut Plug) .. .. o0.82 Old Fox .. .. .. .. .. .. .. 128 oO. Extraits 4 la livre de .. $1.00d4 3.00
ofd Vir inio, pqts # et 1 fb 0.7z Pay Roll . e o £ 74s o.li Extraits au gallon de .. $6.00 4 24.00
Duke’s Mixture (Granulated), Tabacs g ‘fumer. La Mémes prix pour extraits de tous fruits.
1/108 Bags § ibs. carton .. .. 0.8 Empire .. .. .. ,. .. ..6set128 0.44  Moutarde Frangaise, Ls grosse
Bull Durham. Rosebud . e « oo o 08 045 s doz. i la caisse,
1/10 bagsy § Ibs. carton .. .. .. 1.25 Ivy : s e +0 78 0.50 e
1/16 bags, 5 Ibs. carton .. 1.25 Shamrock D T < I POny .. oo coves 4o oo 0s o0 oo 7.5
Old V]rgu"a, pqts. g étr lb 0.72 Tabacs hlch“. Lal Medium .. .. «v o0 o0 o0 4o oo «+ 10,00
Od v"‘g]nla. pqt& 1/16 lb 0.72 Gfeat West (SaC) . 8’ 0-59 L” 90 0 o0 00 00 00 00 0 09 v "c”
Snap pqts. 1/12 et 1/6 Ib. 0.48 R gal, cube cut, en bmtes . 98 0.70 Small .. .. o0 vt vt et vt 0e 0e 0 \7‘3
Calabasg Mixture, tins § et ; lb 1.15 Taxi Crimp, cut. boites .. .. 108 0.78 Tumblers .. vo ww we 5% oo e K0,
Calabash Mixture, tins } Ib. .. 1.20 HENRI ONAS & CIE, Egg Cups .. .. .. .. .. .. .. .. 12,00
Calabash Mixture, tins § ib. 1.35 ontr No 67 Jars .. .. .. 12.00
Capstan Navy Cut (importé) tins Extraits Culinaires, Ll doz. a doz. A la caisse.
t Ib. Medium et Fort .. . 1.33 1 oz. Plates. Triple concentré .. 0.80 Muggs .. ee ss we ee oo 12.00
Capstan Mtxture (importé) tins 2 oz. Plates. Triple concentré .. 1.50 Nugget Tumblers .. ee as e +. 12,00
t Ib. Medium .. . 1.33° 2 oz. Carrées, Triple concentré 1.75 Athenian Tumblers .. .. .. .. .. 12.00
Pride of Virginia (mponé) tins " 4 oz. Carrées. Triple concentré.. 3.00 Goblets .. .. .. .. .. ..-.. .. .. 12.00
1/10 1b. . 1.33 8 oz. Carrées, Triple concentré.. 6.00 1 doz. A la caisse :
Old Enghah Curve Cut (rmpor- 16 oz. Carrées. Triple concentré.. 12.00 No 64 Jars .. .. .. .. .. .. .. .. 15.00
té) tins 1/10 1b. . 1.33 2 oz. Rondes. Quintessence. 1.75 No6sJars ... .. .. .. . .. .. 18.00
Tuxedo (importé) tins x/xo .. 1. 35 2} oz. Rondes. Quintessence.. .. 2:00 No66 Jars .. .. .. .. .. vv «. .. 31.00
— Lucky Strike (i 1/10 -1.33— 5 0z. Rondes. Quintessence.. .. No gyt yaas sase 18,00
Rose Leaf (importé, i_cblguer 8 oz. Rond¢s. Quintéssence.. .. “6:00 No 69 Jars .. .."1:".0 %070, L., 8 e
g‘qta. 1oz . i S 4 0Z. Carrées. ntﬂcenec. Bou- '. Vernis A chaussures, - ﬁ 2
palettes, (importés) L-xb. o e e 390 3 dox. ) Ia cajses, u..'

abacs en
. Plper Heidaiock

.:'c -9 et e '0 !!‘ '-o.
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"épreuve de s 5 Ibs. lms, 60 Ibs. en que-Nique”, 10 3 14 1bs. .. .. 0.124
Vi{;‘; Mﬂlture .‘. lé.pre“ .as-ey 3.00 Caclatnsscscs,sbleu 't S . 0.09% Pctét %acaon I'O'lJﬂé picé, “désos- ,?"*
‘ "1" ls’ en ses, 12 S. vo e 0.
-he LAING PACKING & PROV Co,, C:::l:fs?e's 3 l.bs ‘ Golb .. 0.00} 'Bact:’on choisi, letshlre, coté so :‘8
Montréal, Canada. Briques de saindoux composé 60 S, .. . . co e 0.1
¢al, = lbqs, n ca,ssefquls 1 Ib. .. 0.093 Cottage Rolls .. .. .. e e o._fx,6
P“ 0 Ky Saindoux Mu‘que “Anchor" (gamm Saucisses fumées. ... ¥
‘ oW 5, pur). . s -‘,Bol a*(Bond deBenf). .. 0.06
Tierces, 375 1bs./,. 4 & 'o lll : ggga f nvel‘gﬁpe clrgé) 0.06
. Boites, 50 lbs, ' net, (‘ﬁf“bl““ answxck (Beef Middld) . 008
. ; parchemin) ... . o _re Ak o Frankfurts tviee oo 0400
N Tinettes, 50 lbs; nct (tmcttc imi- . .. - Polish ; ST .. ol
tée) . 6:12  Garlic .. .. o,
~ o Seaux de bois, 20 lbs ‘net (dou- Empress (Poulet jambon et lan- v
i blure parchemin., . $245 o.121 BUE) e ve en we en ae s do;.- I.10
Lard en Baril Marque “Anchor” Seaux en fer-blanc, 20 Ibs. B Sau o ¥
Lard pesant, Canada Short Cut, brut .. . . $€ 324 o.rtf ucisses fﬂi"h“ :
Mess brl. 35/45 .. » 22.50 Caisses, 10 lbs, tms, 6o lbs., en = Saucisses de porc (tripes de porc) 0.07%,
Lard pesant, Canada ‘Short Cut, caisse Rouge .. . 0.121 “Saucisses de’ porc (tripes de mou-
Mess ¢ brl. .. .+ -+ 11.50 Caisses, 5 Ibs., tms, 60 lbs, en ton) .. 0.08
Lard du dos, Canada "Short Cut, caisse Rouge .. . .. 0.128 Petites Saucxsses de porc (pur
brl. 45/55 .. .. .. .. .. .. ,..22.00  Caisses.3 lbs tins, 60 lbs. en porc) .. 0.15
Lard du dos, "Canada Short Cut, " caisse~Rouge .. . ee .. 12 Saucxsses Cambndge (paquets dc ;

% brl . . .. < .. I1.25  Saindoux en carré d'une hvrc, L oo be oid .. 0.09
Lard pesant Brown Brand. dé- 6o Ibs. en caisse .. .’ R 8 &3 | S1ucrsses de fermler o 0.12
sossé, tout gras, brl. 40/50. 22.50 Viandes fumées. Chair i saucisses (seaux de 20 ]
Lard clair, pesant, brl. 20/35 .+ ... Jambons: Premitre qualité. Ibs.) .. :. B B 72
Lard de flanc, pesant, brl. 22.00 Extra gros, 28 a 45 Ibs. .. .. o.11  Boudin blanc v o) o 0.07
Lard & féves, (petits morceaux, Gros. 20 & 2B.0b8. . .. . 0.13 Boudin moir .. .. . .. 0.08

= P_nﬁmd gl{a?l). l;)rll- o . ;g-gg Moyen; 15; 1o lltt)u. TR _o.'-si AGENCES :
ickled Kolls, br. s #Us Petits, 12 4 1 9i av_ov ws sy 074
' Saindoux Composé Raffiné. choix Jambons désossés, roulés, gros LAPORTE, M‘:‘RTH: & CIE, LTEE'
Marque “Anchor”, 16 4 25 Ibs. .. . 0.14 , ontréal
"1 Tierces -375,1bs. .. . .. Ib. 0.08% Jambons désossés rouléS. ‘petits, Légumes,
Boites, 50 1bs. net (doublurc par- 9a12lbs. .. o.15% Petzh Pois Importés “Soleil”
chemin) .. .. .. 0.08f Bacon de Laing, 'd’ d‘é"““"' Sur Extra Fins .. .. 100 boites 18.00
Tinéttes, 50 Ibs. ‘net (Tmettn sans os, choisi .. .. 0.148 Erira Fins .. .. .. .. 100 1660
, imitée) .. .. 0.088 Bacon de Brown, 3 déjeuner, mar- Trés Fins .. 10 “ 15.00
‘Seaux de bois 20 ibs. net $1.80 0.09 que anglaise, sans os, épais .. 0,14 ins .. .. .o . 10 “ 1300
" Seaux de fer-blanc 20 1bs. $1.67% o. 085 Bacon de Lauig, Windsor dos ¢ Demifins .. .. 10 * 1200
. Caisses 10 Ibs. tins, 60 Ibs, en Pelé L e ol - » :
m .

TTW\

. Marque Jonas .. .2 .o e 0o a0 o
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mbons de Laing, choisis “Pi-
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OBTENUES PROMPTEMENT

Avez
Guide de I'lnvencsur qui vous sera envoyé

gra
par Marion & Marion, lagénisurs-Consslls,
Bureaux: {Ediﬁce New York Life, Montréal,

ous une idée ?—51 oui, demandez le

Wuhlngton D.C

4

60 YEARS°

EXPERIENGE

DESIGNS

. TRADE MARKS
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4 DaIn'Pou: on%A UX est le “Cottam
,‘P“Oecd!of‘zh‘ﬂhd 'a| re-“dx S vets,
! “ulcur c?eo':::: v ml:lx:l‘tt
goelu comme popu
Muh‘un

DANS LA
BOITE,..

I'usage.

" Annoncé partout.
Gros profit.

2 mitunm
AT

Nouveau
Style

ABSOLUMENT-‘ ‘GARANTI

Parfaitement cuit et prét pour

W. CLARK, Honiréal,

-Le Comptoir Mobilier-
FRANCO. OANADIEN

Société a Charte par Achons
117-119 Rue Craig 0nest, .. Hontréal

IR PHONE MAIN 6892 SN

Le Comptoir Mobilier Franco-Canadiea

pots, sans s’ upon{
des taux usuraires ¢

miné.

Est ouvert a toute personne dé-
sirant contracter un emprunt
sur efiets mobiliers ou' mar.
chandises Ilvréet a nos entre-
a payer
ruineux.
‘L’honorabilité des fondateurs
etdirecteurs du Comptoir cons-
titue la meilleure garantie des

La Cie. achétera a des prix ral-
sonnables et défiant toute con-
currence, tous objets ou mar-
chandises non-périssables, en
réservant au vendeur 'option
- de rachat dans un temps détor—

Le Comptoir Mobilier Franco-Cugllien

. Manufacturier
des' Célibres '

!

- Féve-s ‘AU LARD.

Fait des-avances d’argent sur
tous objets ou marchandises
non périssables, ayant une va-

leur commerciale ot déposés
aux bureaux de la Soclé
La Société se charge de la Ven-

. chandises ot pouédo des En-

{  trepots et lana;lns ‘Gén 'in‘.
1 — pouria Vente a Cdmmiasion
tous. arlloln ot ollm mobiliert
oonfiés & la toou“ pour cette

1
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LE REMEDE POUR LA TOUX

Ayant la plus grande vonte au Canada.

Les rhumes sont guéris —
“les clients sont enchantés et les
marchands font des profits par
la vente du remede contre la
i - toux qul obtient le plus grand
succes au Canada, c'est-a- dire Jo

Sirop Mathieu

ZAu Goudron et a I'Huile
5 ﬂe‘Fme de Morue.

RES NERVINES MATHIEU

maux dé téte, des douleurs et
des rhumes fiévreux.

2 E .grande vente. Tenez-en un bon
#al approvisionnement.

sogﬁi;gienb immédiatement des -

———Ces—deux—articles ont une -

EDWARI)S

est produite entrois
variétés -- Brune,
(faite de la meil-
"leure viande de
beeuf et de 1égu-
mes frais), aux To.
mates et Blanche

- (toutes - les. deux
aux légumes).
Elle se détaille en
paquets d sc. et en
canistres 4 15c. et
25¢. £

VOTRE CLIENTE

voit les grandes annonces de la Soupe Granulée Edwards’—
vuit Ja marchandise dahs votre magasin ‘ou sur vos comp-
-{oirs —en essaye umn- paquet-—achéte constamment la Soupe
Edwards'.

Etes vous prét pour ce nouveau conimerce ou-le-laissez
vous vous (chapper?

Distributeurs :

Wm. H. Dunn, 196 rue St-Paul, Montreal

Représentant pour la Province de Québec et les Provmcn Maritimes.

W. G. PATRICK & CO,, -
W. H. ESCOTT & CO., -

LA CIE J L. MATHIEU Proprnétau'e.
SHERBROOKE, P..Q.

Toronto
Winnipeg.

pan O f

= i~ g =~

QUAND ON VOUS DEMANDE

Une Poudre a F‘ate

| »63!‘02 la » EEE 3 ‘ - y '.f.’,
MA ROUE QU A K L
Elle donnera la plus grande satlsfactxon, )

MATHEWSON’S 'SONS,

On trouvera TOUJOURS le méme Type Elevé de Pureté, combmé Y la Qvaltté maian-

tenu dans le sucre

oy

MONTREAL

(Epiciers en Groq),

Sucre granulé- produit umquement de Sucres Bruts d s Antlllcs Anglaises. -Manufactiré en
Grains Fins, Moyens ou Gros,

The St Lawrence Sugar Refmmg Co., lelted Montreal oue..
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Petits Pois “Frangais Petit & Co.” ng\;,:lxlguieg is i 5 e vt ve e .. 8.g0o Princess 50/30 tins .. .. .. .. 0.26
Moyens, 100 btes, étiquette dorée 8.00 ite Bear §s .. .. .. .. .. .. 17.00 g Rem

Haricots “Soleil” C/8 White Bear s .. .. .. 10.00 Paq:l::hz Ibs ’50! oo
Extra Fins, 40 flacons .. .. .. .. 8.00 Le Pilote ... + 11.50  cotton 1 1b,, S08 s
Extra Fins, 100 boites.. .. .. .. 13.50 Savons de Castille Lb. Carton 3 lb... xoo; s ine eiwl we es 0.08
Fins, 100 boites .. .. .. .. .. «. 12.00 Te Soleil 72% @ 'huile d'Olive: Carton?‘lﬁ"zodi ——— L 00 Mot
g{oy?s, 100 tE)Qltu:s eei les: W MiE S ggg morec. ge I 11[;)5.) 28 ll?)s" 3 lla c/s °g§= Bbl. 240¢ e 0.07*

oupés, 100 boites .. .. .. .. .. O. morc. de 23 lbs., 12 lbs. 4 la ¢/s 0. )
Mac%doines No 2 extra, 100 boites 9.25 i / Keg .lzos SR 0.074
Cotes de Céleri, 100 boites .. .. 8.00 morceaux.de 3 Ib, 50 . “  3.50 Huile d’Olive “Minerva”

Cotes de Céleri, 50 boites.. .. .. 7.50 morceaux de 3 0z., 200 “ 3.95 c/s 12 Btls 1 litre .. .. .. .. .. 6.5
Epinards en Purée .. .. .. .. .. g-°° morceaux de 7 0z, 200 “ 200 c/s12Btlsqrts v .0 o0 «v .0 oo 85.75
Epinards en Purée, so boites .. 8.50 La Lune 65% d’huile d'olive Lb. c/s 24 Btls pts .. .25
Epinards en Purée, 40 ﬂacpﬂl o 7.50 morc. de 11 lbs,, 25 Ibs, par ¢/s 0.07 c¢/s 24 Btls § pts 4.35
Fonds d'Artichauts, 100 boites .. 33.00 morc. de 23 Ibs., 12 Ibs. “ 0.08 Estagnons, § gal. .. 2.40

Soupes. . C/8 Estaguons, 2 gal .. .. . 2:50
Vertes cerfeuil, 100 boites .. .. .. 9.50 morceaux de ¥ Ib, so N 3.35 [Estagnons, 1 gal. .. 2.60
Julienne, 100 boites .. .. .. .. .. 8.00 morceaux de 3% oz., 100 o 1.80 Estagnons, § gal. .. . 3.70
Printaniére Nouvelle, 100 boites.. 9.50 ~ morceaux de 3% oz, 200 . 3.40 Estagnons # gal. .. .. .. .. .. 3.8
Purée de tomates concentrées, 100 Duffy & Co. . , Estagnons, § gal. .. .. .. .. .. 32.70

i e ee e -ov-,c/-o oo o0 9.50 Grapc uice, ql'ts 128 .. .. ce e A8 '

Asperges C/8 grape iui_ce. ptlrusé. e e “/g‘oo JOHN P. MOTT & CO. -
Branches géantes, 50 boites .. .. 24.00 Grape Juice, splits 308 .. .. .. .. 4.75 - .
Branchel,géantcs, 5}6 bocaux.. .. :g.oo Apple Juice, qrts 128 .. .. .. .. 3.75 Elite, per doz. . 0.9
Branches (grosses, 50 boites .. .. 23.00 AKPlC Juice, pts 243 .. .. .. .. 4.50 La 1b.
Branches Extra, 100 boites .. .. 22.50 Champagne Pommes, grts I2s .. 4.50 Prepared Cocoa 0.28
Branches Fines, 100 boites .. .. 321.00 Champagne pommes, 24s pts .. 4.90 Breakfast Cocoa 0.38
Eounes thies seutisment, 1 btes 25,50 Motts Golden Russet. Dl No 1 Chocolate o0.32

ointes tétes seulement, 40 flacons 14. : . ia T
Coupées 1er choix, 100 %%ite. (e 18.50 gp:‘;‘&“g %“%‘e‘; q"t“ 128 .. .. .. 4.5 Navl;mghbgol.;ctgh.t.e D g-:;
Coupées 2dme choix, sans tétes, ot Ml lien ol 475 Cocoa Nibbs .. .. .. .. v. .. .. 0.35

50-DOMtes v ou 1o e e 5s vevew $1.00 Dy VIORIGES, 4 veoee ee 340 Eoon Shells ou e ce o ve e ve 0.08
‘Coupées _2éme choix, sans tétes, Thés Japon Lb.. Confectionery Chocolate .. 0.18 & 0.30

100 boites .. .. .. .. .. .. 11,60 Victoriz, go Ibs .. . <+v. .. .. 0.27. Plain Choc iquors .. 0.18 4 0:35

Flageolets Victoria, 85 Ibs .. .. .. .. .. .70 itta Stick .. .. .. .. .. lagr. 1.00
Extra Fins, 100 boites.. .. .. «. 13.00 Princess : Louise, 80 lbs. .. 0.22
Moyes, 100 BOIes s v vs ve v AL,00 LOacess OGN 50 Ibs. .. .. .. 0.3 — -~ RAMSAY, LIMITED,~ —
Choux Bruxelles, 100 boites .. .. 10.00 Princess: ,L°“‘3:' 5 Ibs. .. 024 Sodas 3 1a Cré ‘

_ Sardines . c/s Vert “Ceylan : réme, pqts 5c, doz. 0.50
Redaain. 3 8.0 Duchess, 6o 1bs 0.24 ‘ggg“ : lh g:me' 2t ioc, gor. Lo

omMain 38 .. .. vt ce se ee e e .00 ’ seose s ee w0 0w * as a me pqts 2§c, chaq. o.
Tévillec 2 ov vi ve oo v oo oo - 8.00  Nair Biend) Arrowroot .. .. pq e ?aq g.::‘
Victoria 28 .. oo e ee o0 00 e 8.50 Victoria 50/30 tins . 0.32 Social Tea .. .. 0 «v o0 o0 50 oo 016

%

Canada First

est du lait non écré-

Le Lait Evaporé

mé , réduit a une con.
sistance d'un tiers
environ dans le vide ;
il contient presque
trois fois autant de
gras et de solides
butyreux.

_La pureté et la qua-

lité de :chaque boite

de lait {'Canada First”

sont )ghranties abso-

lument! et sans ré-
= : & serve. Lo

= Le procédé de stérilisation qu'il subit détruit absolument
tous les bacilles et le rend supérieur au lait ordinaire.

Donnez un ordre & votre fournisseur.

The Aylmer Condensed Milk Co., Limited,

:' i
IL BST SANS DERAUT.

Toutes les épreuves-de climat et de
température donnent les m&mes ré-
sultats quand il s’agit de notre Lait

_Evaporé de la Marque St-Charles.
C'est le meilleur pour tous les

usages.

Ra faveur sirement auprds de votre
clientéle.

- ST. CHARLES CONDENSING CO._

AYLMER Ont.

a
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L LE PRIX-COURANT 1y
Mr. I'Epicier—
BOITES e FER-BLANG | ™ " HP*eT
— = Vous Rendez-vous
U ° ¢ to - , :
e sl Compte Exactement de
La Poudre & Pa ce Que La Publicité Heinz
a Foudre a ate, o "o
les Epices, le Café, le Thé, | Fait Pour Vous ?
le Saindoux, les Viandes ‘
ath¢ ; . R AMAIS auparavant nos plans
tous autres pro- de publicité n'ont eu autant
duits alimen- -d’importance que cette année
taires. pour les bons épiciers de ce pays.
Yous devriez vous prgg;;::l :&s px:ix aTrant de plgccx,. =t ;N(_)VUS | ense-ignon~5~-——au — plilﬂid en
AMER' G AN mw PANY général & mieux apprécier |'épicier de
- | " famille. Nous lui faisons comprendre
MONTREAL, HAMILTON. que, lorsque .VOUS off.rez a vos clients
les 57 Vanétés Heinz, Purs Produits
- Alimentaires, et autres lignes de haute
NOURRISSEZ VOTRE BEBE DE qualité similaire, vous le faites pour leur
donnet une plus grande valeur pour leur
argent. »
Notre publicité concerne aussi des
~roduits de saison—employant des argu-
ments réels de vente, qui envoient 3
votre magasin des acheteurs convaincus,
préts a faire des achats. -
* Lamaniére de profiter entiérement
La raison pour laquelle le I;’i?d.e‘ la MARQ de .cet @HOI"t, M.l'. 4 l EPICler’ C e's't. de
REINDEER convient toujours si bien aux jetnes tel'll.l“ uné bonne hgne de mal’ChandlseS
Enfants et aux personaes de tout dgeest que c'est Helhz et de vous tenir au courant de
un Lait pur, tiré proprement de vaches saines, 1 o, 9. . . . '
bien nourries, & Hyntingdon, P. Q&,i%u.is condensé l esp nt reel de l lﬂStltuthl’l HGIDZ.
jusqua avoir troif fois la richessedu lait frais, Voﬂé camment on falt des affaires
et conservé dans du sucre granulé. Ce Lait est Ao _ ke
‘ovjours lo méme, - {ie qualité ; et cela est profitable 3 la
| EER LIMITED || 'ongue. , k.
3 T 'N E ] "”;'-H r'w da,npp{%——m Z: . [ Ep— i R ERRu 3 - - T ——
(b T N E. 7 Huniingdans PIQ. || T S RT Napidtde:
i T | — I H. J. Heinz-~Company-=57--Variétés, -
: e T T I IR LS oTRT, v L TN SRR LRSS
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_votre attention sur le fait
que les Biscuits ala Créme
_*Perfection’’ de Mooney- -
se distinguent par un de-
gré supérieuf de légereté’

e

d'un goiit délicieusement
agréable.

- ménales.

TOONEYS |

FRFECTIGN

UNE FOIS
ENCORE

Permettez-nous d’attirer

t de crauatillant, et sont

Leurs ventes sont phéno-

THe MOONEY

Biscuit & Candy Co.
LIMITED
Manufactures &
Stratford, Ont. Winnipeg, Man.

Succursales & Hamilton, Ottawa, Syd-
nédy C. B. ; Halifax N. B. ; -Fort William,
Calgary, Vancouvef, C.A. ; 8t-Jean, T.N.

L’ALMANACH ROLLAND

VIENT DE PARAITRE
La 46¢me Edition de

foule de renueignemenlu
cing histoires inédites par des auteurs cana-

diens, dont

I.In luorl. - - par A. Bourgeois,
Le Glas, - par Rodolphe Girard,

Jadis ot Au]ounl'hul par A A. Decelles

Le for & cheval de ma tante Joséphine,
La Guignolée, -

- PRIX-10 co par malle, 14 cts.
I.A COMPAGNIE J. B. ROLL .

Pour 1912

Belle brochure de 224 pages contenant une
e toutes sortes et

par Rodolphe Girard.
par Rcdolphe Girard,

14 Rue St-Vincent,  MONTREAL.

IL N'Y A AUCUN RISQUE NI
SPECULATION DANS LA VENTE

—D‘«-——

DARER' -
GGOR

AND

- CHOCOLATE

- Ce sont des articles: -
de vente courante
et des modales de

ureté et d’excel-
ence dans le mon
de entier,

R stered :
’l‘rg%ie-Mark

- §3 des plus Hauts Prix et Médailles
en Furope et en ‘Amérique.

WALTER BIKER & €0, Limled

Etablis en 1780.
MONTREAL, Can, ' ‘-DORCHESTER, Mass.

e

LAKE 0F THE WﬂODS MILLING
(}0,, LIMITED '

Fabricants de Farine “FIVE ROSES”

MEUNERIE A KEEWATIN
Capacité 9ooo barils par jour.
Meunerie a Ports;ge Laprairie,
Capacité 1500 barils par jour.
Oapacité Tota'e 10500 barils par jour
Bureaux : MONTREAL, TORONTO,

WINNIPEG, KEEWATIN
PORTAGELAPRAIRIE

&

CONFITURES PURES DE UPTON

L

e TR

Dls BPICI!BO :
- FPour tous les

, Bmxns de la Cuisine

Tablettes de ¥ 1b.
+; -Nebrigué par

JOHN P. MOTT & (o,

HALIFAX, N. E.
* J.A.TAYLOR, Agent, Montrésl

P - ot ol At gl 3 pane ~

LA FARINE PREPAREE

O BRODIE & HARVIE

e —
est injourd’hhl 1a farine préférée des
méragéres. Elledonne une excellen-
pﬁmﬁe 1égére, agréable et re-
: cherchée les amateurs Pour ré-
- ussir-la-pitisserieavec la farine pré-
parée de BRODIE & HARVIE. ir
suffit de suivre les directions impri-
mées sur chaque paquet.

14 et 16 rue Bleury, lol'l'uAL

" LACAILLE, GENDREAD & CIE
- BSuccesseurs-de CHS, LACAILLRE & CIR,- -
EPICIERS EN GROS
Impottnteun de Hélauei. 81-

rops, Fruite 8ecs, Thé, Vins,
Liquenn, 8Sucres, Etc., Etc.

Spécialité de Vina'de Messe de Sicile
" ‘et de Tarragone,

829 Rue St-Paul et 14 Rue St-Dizier
MONTREAL

CONFITORES PURES
RODVELLE  SNISON,
™= [t Ik &
GAINTENINT PRETES.

Absolument pures
et de saveur déli-
sleuse, conservées
Jans des seauxde
§1bs. et des jarres
en verre de 16 oz.,
doublés or, scellés
herméthuement

PORE MARNELADE
D'ORANGE DE

UPTON

Bién- et- favorablement' connue de
I'épicier et de ses clients dans tout le
Canada, ol elle est faite et vendue :
puis plus de qninze ans, .

Tel. .Olu 7233

LIT BY

Pour les ‘Cheveux.

R. J. DEVINS, Limitée. 26 rue St-Gabriel,
MONTREAL.

Le mérite est une grande chose; mais
de. deux magasins de mérite égal,. celu
qui fait la meilleure publicité fera le
plus d’affaires.

r

C
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Biscuits au soda . e ~5
Biscuits au vin .. .. .. .. e
Jam Jams . i To i
Biscuits au Café Nou- n

ING CO'Y,,
Ingersoll, Ont., Can,

Laits et Crémes Conden-
sés.

St. Charles “Family” . 3.65
St Charles “Baby”, 4 doz., la cse. 2.00
St. Charles “Hotel" . 3.90
Lait “Silver Cow” . 5.05
SPurity” . e e 4.90
“Good Luck” . o 4.15
. SALADA TEA CO
THES DE CEYLAN
“SALADA”

Etiquette Brune, Is et ¥'s. $0.25 $0.30
Etiquette Verte, xs et ¥'s 0.27 0.35
Etiquette Bleue, 1's #'s, ¥’s

et &'s . 0.30 0.40

Ethuette Rougc, s et ¥s. 0.36 o0.50
Etiquette Dorée, #'s .. 0.44 0.60
" SAVON

The GENUINE, empaqueté 100 mor-

ceaux par caisse.

Prix pour Ontano et Québec '
. $5.00

Moins de 5 caisses .. .. .. ..
Cing caisses ou plus .. .. .. .. .. 4.95
SNAP CO., LTD,,
Montréal.
Snap Hand
H Cleaner.
Cse de 3 doz. 3.60
Cse de 6 doz. 7.20

- o 30 jours.
ARTHUR P. TIPPET & Co.,"Montréal
Lime Juice “Stowers” La cse

Lime Juice Cordial, 2 doz. .. pts. 4.00
Lime Juice Cordlal 1 doz. .. pts. 3.50
Double Refi. hme juice .. .. .. 3.50
Lemon syrup . 4.00

LE PRIX COURANT

THE UNCLE SAM DRESSING
Lanoraie, P.Q.
Vernis “Uncle Sam”
Bout. 60z. No1 .. .. .

“Bout. 40z No I .. v v v von

doz.
. doz.

Bout. 4 0zz. No 2 .. .. .. ..
Bout. 4 oz. (bout, nue) .
Vernis Chocolat,
Bout. 6 0z, No 1 ..
Bout. 4 oz, No 1 ..
Vernis noir No 1 Extra "Brls 40
gallons ..
Vernis noir No 1 Extra Cans 1 &
5 gallons .. .. .
Vernis chocolat No x, “bris 40 gals
Vernis chocolat No 1, Extra cans.
1d5gallons .. .. .. ... ..
Graisse “Protectorine”
(Pour harnau et chaussures)
Boites 8 oZ. . e wie
Boites 4 oz. .
Cirage Combiné “Coon”

‘Cirage 4 Chaussures “Coon” doz.

Mine 3 Poéle “Favorite”
Mine “Favorite”, No 4, doz.
Mine “Favorite”, No 8, doz. .. ..
Mine “Favorite”, No 12, doz. . ..

8

Snpd
n888

g 58

UNITED SOAPS COMPANY

of CANADA, Limited

Savon Canada’s Best:
T CRISSE o ws o oo w56 we
5 _ caisses ..
IO ‘caisses .. .. .

T. UPTON & CO
Hamilton,

Confitures garanties pures.

Framboises. Fraises, verres de 1
Ib., 2 doz. par cse, 'doz. .. .
Peches verres de 1 1b. 2 doz., par
caisse .. .. ee oo doz.
Gadelles rouges. verres de 1 Ib,
2 doz. par caisse, .. .. .. doz
Grosellles, verres de 1 b, 2 doz.
par caisse, .. .. - doz

Prunes, verres de x lb z doz
CAISSC.. vv o0 os oo ee e oz

Assortxec
Verres de 1 1b,, zdoz.ila cse. doz.
Marmelade de Pamplemousse
(Grape Fruit), verres de I Ib.
2 doz. 4-1a caisse .. .. .. .. doz.
Pure Marmelade d’orange.
Verres, 12 oz., 2 doz. 3 la cse, doz.
Verres, 16 oz., 2 doz. 2 la cse, doz.
Pint Sealers, 1 doz. 4 la cse, doz.
Tins, No 2, 2 doz. & la cse, doz.

Tins, No 4, 2 doz. 3 la cse . bte.
Tins, No 5, 9 .au crate .. .. bte.
Tins, No 7, 12 4 la salsse .. bte

Seaux en bois, No 7, 6 seaux par
crate .. .. .. .seau

2.10

1.70
1.80

1.90
1.60

1.8

1.60

wn oo

COON® =~
W Q MUY =
888

0. 56
0.56

I9
Seaux en bois, 30 lbl, . . ib. 0.07¢
Miel Pur Clarifié
Verres, 12 oz, 2 doz. l la cse, doz. 1.40
White Clover
Verres, 12 oz, 2 doz. f" cse, dox. _1.60
Verres, 16 oz, 2 doz. 4 la cse, doz. 3.00
Fret payé d’avance sur 10 caisses ou
davantage expédiées directement de la
manufacture a
Windsor, North Bay, Montréal, et A
tous les points intermédiaires en Onta-
rio. Pour tous les autres endroits, une
allocation de fret de 25 cents par cwt.
sera faite. Termes: net, sans escompte.

Le thé et le café sont deux des articles
qui rapportent le plus de profits a I'épi-
cier, 0N

ey

La CONSOMMATION ENORME des”

PATES. ALIMENTAIRES

DE LA

Marque “HIRONDELLE ”

| est due A leur haute-qualité,
a leur frafcheur et 2 leur
excellence,
Elles sont délicieuses, cui-
sent vite, se digérent facile-
ment.

VENDEZ EN TOUTE CONFIANCE

L ES

¢ Hirundel,

NOUILLETI’!S AUX OIUFS. L'leondollo

MACARONIS,
VERMIO!LL!S
SPACHETTIS,
COQUILLES.
cou D!S

Vous n'en aurez que des compliments
de votre clientéle.

LA CIE C. H. CATELLI, Limitée
MONTREAL, Canada.

ment purs.

e

©  Pas d'erreur. Les TH ES du JAPON
sont absolument purs. Le Japon ne per-
met que la manufacture de thés réelle-

"~ - EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ “LE PRIX ?OURANT”
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EPICIERS : Pourquoi ne pas véndre la sorte de Poudre & Pate que vous savez de.
voir plaire a vosclients? Aucun article d’épicerie ne se vend en plus grande quantité que
laiPoudre a Pate, et I'Epicier fait un bon profit sur chaque vente. Il n'y a jamais de perte,
de détérioration, de clients non satisfaits, ou tout autre désagrément, quand vous vendez
de bonnes marchandises. La Poudre a Pate “Magic” établira vos affaires et fera que
vos clients compteront sur vous pour leur fournir ce qu'il y a de meilleur fin toutes choses.

LA POUDRE A PATE “MAGIC”

" Ne contient pas d’Alun et est conforme a la haute qualité
e L des Marchandises Gillett.

E. W. GILLETT COMPANY LIMITED.

TORONTO, ONT.

Winnipeg. i N o Montréil Bk SNTAN

Marque

TN

“==~1a vogue des aliments provenant de la mer augmente, chaque saison, & cause du
plus grand soid : apporté 4 leur choix. Participez-VOUS 4 ce commerce profitable ?
Aucune autre ligne ne donne antant de satisfaction que la Marque “ BRUNSWICK"”—

Purs Aliments {£.5

Provenant de la Mer.

et e e

la marque ot la saveur naturelle du poisson est conservée. _
Voyez vos Stocks ! Le Profit en vaut la Peine !
CONNORS BROS., LIMITED.

- BLACK'S HARBOUR, N. B.
. AGENTS: |

ot

Toronto.—CHAS. DUNCAN, Winnipeg.—GRANT & OXLEY 0., Hallfax. — C. DE CARTERET, Kingstors—
. BUCHANAN & AHERN, Québec.—J. L. LOVITT, ermoum.—éluu.clloss, MoCAULAY cJ., Vanocouver -
ot Viotoria, C. A. —SHALLCROSS, MoCAULAY, Calgary, Alta.—JOHNSTON & YOCKNEY, Edmonton, Alberta.

- EN ECRIVANT AUX ANNONC#U izs. CITEZ “LE PRIX COURANT”
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REVUE HEBDOMADAIRE

/
EDITEURS:
La Compapic de Publications des Marchands Détailleurs du
Canada, Limitée,

Téléphone Bell Est 1185. MONTREAL.

Montréal et Banlieue, $2.50
ABONNEMENT; Canada et Etats-Unis, 2.00} PAR AN.
Union Postale, - Frs. 20.00

Bureau de Montréal : 80 rue St-Denis.

Bureau de Toronto : 152 rue Bay, J. S. Robertson & Co., représentants.
Bureau de Chicago: 215 rue South Market, Emmet C. Boyles, représentant.
Bureau de New-York : 903-904 Tribune Bldg., E. F. Olmsted, représentant.

Commerce, F inance, lndistric, Assurance, Etc.

1l m'est pas accepté d’abonnement pour moins d’'une année
A moins d’nvio contraire par écrit, adressé directement
& nos bureaux, 15 jours au moins avant la date d'expiration,

’ I’Mutmﬁu‘dophndroit.

Toute année commencée est due en entier.

L’abonnement ne cesse pas tant que les arrérages ne sont
pas payés.

Tout chique pour pnionon! d’abonnement doit &tre fait

P ?:l(ih. bons d d f bl
ns de poste doivent étre faits payables
d l'ordre do “Le Prix Counntg.o
Priére d’adresser les lettres, etc., simplement comme suit :

“LE PRIX COURANT ", Montréal.

MONTREAL, 2 FEVRIER 1912

L’EXPOSlTlON DE FERRONNERIE DE MONTREAL

Un mois 3 peine nous sépare de I'Exposition de Ferron-
nerie de Montréal et déji les industriels qui ont retenu un
de la classnﬁcatlon des articles qui y figureront et préparent
un choix minutieux de tout ce qui pourra intéresser le public
visiteur,

Les objets les plus divers ayant trait i cette branche
‘nous y seront présentés; les ustensiles et outils les plus per-
fectionnés et les plus récents voisineront avec les marques
les plus connues et les plus appréciées, ce sera le rendez-vous
et comme la récapitulation de tout ce que le génie inventif de
I'homme a produit dans cet ordre d’idées.

On a spuvent tendance i croire que dans ces articles si
courants l'invention n'a que peu de place ¢t que dans leur
composition tout semble si naturellement combiné qu’aucun
effort d'intelligence n'a été nécessaire pour en assurer I'éta-
blissement. C’est une profonde erreur et lorsqu’on examine
tous ces objets avec attention on remarque que le plus simple
d’entre eux est parfois une véritable trouvaille et une admi-
rable piéce de mécanique.

Une exposition est destinée précisément & mettre en va-
leur tous ces points particuliers qui caractérisent les moin-
dres articles et qui échappent le plus souvent 4 la masse du
public; elle a, par conséquent, pour effet, en augmentant la
connaissance de ceux qui sont appelés i vendre ces dits arti-
cles, d’élargir leur champ d’action et de décupler leur pou-
voir de vente et leur force de persuasion. Elle est un moyen
éminent de vulgarisation de la science. -

- Parmi les stands de I'Exposition de Ferronnerie de
Montréal celui de la “Gillette Safety Ragor Co. of Canada,
Limited,” ne manquera pas d’intérét et/ attirera” l'attention
de tous.

Le Razoir Gillette est un article trés repandu et connu

d’'une foule de personnes qui le considérent comme le rasoir’

mécanique idéal.
Son apparition a rejeté dans I'ombre tous'les modéles
désuétes qui ont dii laisser le pas 4 ce nouveau venu, s'adap-

tant si parfaitement, par la facilité et la rapidité de son ma-
niement, 3 nos moeurs actuelles ot le temps est considéré

" commie de l'argent et ot l'on se presse pourfaire toutes -

choses, surtout pour se raser. A I'Exposition de ferronnerie
les différents formats et modéles du “Gillette Razor” seront
présentés au public qui pourra par quelques minutes d’'exa-
men se rendre compte de la perfection de cet article si in-
dispensable a tout le vilain sexe.

La Taylor-Forbes Company, Limited, exposera toute
une série d’articles de ferronnerie du plus haut intérét, parmi
lesquels on pourra remarquer particuliérement: des tondeu-
ses & gazon du dernier genre; des fournitures diverses pour
fermes et habitations, telles que serrures simples et de siireté,
verrous, poulies, clotures de barriéres, etc. Les portes de
protection contre le feu qui seront exposées par cette maison
intéresseront vivement les entrepreneurs. On y pourra voir
également une ingénieuse enclume i combinaisons compor-

. tant cinq outils différents et servant i la fois d’étau, de vile-

brequin, de perforateur de tuyaux et permettant de limer les
scies facilement. Les différentes piéces de cette enclume se
posent et s'enlévent. rapidement. C’est un modéle qui fera
bien des envieux et suscitera bien des désirs,

La Smith Hardware Co. mettra sous les yeux des visi-
teurs un assortiment d'articles de ferronnerie des plus variés.
Nous y verrons entre autres: les serrures complétes “Am-
pére”, les méches de tariére “Méphisto”, des gonds de buf-
fets, des taquets de buffets, des crochets et patéres pour
vétements et chapeaux, les diamants “Red Devil” pour cou-
per le verre, des bo‘tes i onglets “Red Devil”, des cisailles
de ferblantier “Red Devil”, des lignes compiétes de pinces,
une série de tourne-vis, le fixe-foreuse “Red-Devil”, les te-
nailles “Giant”, les roulettes pour meubles “Acme”, des sor-
betiéres “Polar Star”, des hache-viandes U.S., des lames de
scies 4 encoches “Red Devil”, des cadres pour scies 4 enco-
ches, etc., etc. Ce choix rigoureux d’articles techniques pas-
sionnera ceux qui y ont quelque intérét et chaque objet de
cet étalage sera prétexte 4 une démonstration et 4 une expli-

e e

le Papier & Mouches Originel. Depuis plus
de 25 ans le Modele-Type de Quabte.
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cation qui seront des plus instructives et des plus intéres-

santes.

Beaucoup de gens ont entendu parler du sac en papier
“Ermaline” pour cuisson des aliments. Cette idée nouvelle
est en train de faire son chemin, elle fait de jour en jour plus

--d'adeptes et sera dans un avenir prochain universellement
répandue. L’Exposition de Ferronnerie de Montréal nous
donnera 'occasion d'expérimenter les propriétés de ce moyen
moderne de cuisson. Le sac “Ermaline” y sera montré et
ses avantages y seront commentés et mis en évidence par les
promoteurs de cette invention. Tous les épiciers retireront
un réel, profit de cette démonstration et aprés avoir reconnu
les qualités de cet article d'un coiit si minime, se feront un
devoir d’en recommander I'emploi & toute leur clientéle. Ce
procédé supprime la réduction de la viande 4 la cuisson et
assure aux aliments un fumet délicieux; nombre de restau-
rants en ont adopté la pratique et leurs habitués y ont trouvé
un changement des plus agréables pour leur palais.

Dans notre prochain numéro nous reviendrons sur ce
sujet des articles qui figureront & 'Exposition de Ferron-
nerie de Montréal, la matiére en est quasi inépuisable, car
tous les industriels ont répondu avec empressement a I'appel
des organisateurs et tout l'espace disponible a l'arsenal du
-65¢me est dés A présent retenu; c’est dire qu'on y verra quan-

tité d’objets les plus divers et les plus appropriés 3 notre -

existence et que les visiteurs en tireront unc lccon éminem-
ment utile a leurs affaires et A leur commerce.

o

RAPPORT ANNUEL DU BOARD OF TRADE

Le rapport annuel du Board of Trade a été distribué a
ses membres lundi dernier. Ce rapport indique que, pendant
'année écoulée, le Conseil a fait preuve d’une grande activité
et a obtenu un succés considérable dans les questions con-
cernant le commerce de Montréal et les intéréts des mem-
bres du Board of Trade. Dans son discours, le président
Burland a fait les remarques suivantes: '

“On peut dire avec assurance que l'année 1911 a été la
plus prospére, toutes choses considérées, que le Dominion
du Canada ait jamais eue, et cela est trés remarquable, quand
on se rappelle que les affaires ont subi une dépression aux
Etats-Unis et que, méme en Grande-Bretagne et dans les
autres pays d'Europe, on s'est plaint de la diminution de
l'activité commerciale. La comparaison entre les conditions
qui existent au Canada et celles qui régnent dans d’autres
parties du monde, a ouvert les yeux & nombre de Canadiens,
qui se sont rendI{\bompte, pour la premiére fois peut-étre, de
la signification de cette phrase souvent répétée: Le vingtiéme
siécle appartient au Canada.

“On aurait pu s'attendre, 4 une €époque on les facilités
de transport et de communications ainsi que de relations in-
ternationales sont devenues aussi excellentes, & ce que le
Canada n’eiit pu marcher 4 la prospérité sans étre affecté
par la situation des autres pays. Cependant, les cofditions
adverses qui régnaient aux Etats-Unis n’ont eu, 3 aucun mo-
ment, leur répercussion sur le Canada. Le marché des va-
leurs de bourse aux Etats-Unis a décliné, pour la plus grande
partie de ces valeurs, malgré que 'argent ait été abondant;
cependant, en face de cette condition et bien que l'argent ait
été rare, toute I’année au Canada, les marchés des valeurs de
bourse ont été actifs dans ce pays, et leur niveau général, 3
la fin dg la période, était considérablement plus élevé qu’au
commentement.” '

L'état financier du Board of Trade, qui accompagne ce
ra , ; e I'é-

- difice, aprés paiement des obligations et intéréts, des répa-
rations et des frais d’entretien, etc., est de $13,240.53, ‘tandis
que la balance du compte des dépenses courantes du Board
of Trade méme est de $1,413.35; le surplus net pour I'année

N

est de $14,658.88, somme qui, ajoutée au surplus existant au

- commencement de I'année, porte le surplus total 3 $48,017.89,

11 est probable que ce surplus sera encore augmenté au cours
de l'année actuelle,” car dans son rapport, le Conseil déclare
que la demande phénoménale pour la location de bureaux i
Montréal ayant eu pour résultat une avance générale des
loyers, le comité exécutif a décidé d’augmenter légérement
les prix des loyers dans son édifice, de maniére & les rappro-
cher davantage des taux de loyers actuels,

Le rapport contient, comme d’habitude, des tableaux in-
digpant le trafic du port pendant Fannée; on y voit aussi les
rapports annuels des diverses branches du Board of Trade.

L’EXPOSITION D’AUTOMOBILES

Nous sommes 3 la veille de 'inauguration de I’Exposi-
tion d’Automobiles de Montréal, qui doit se dérouler du 3
au 10 février courant. Les travaux d’aménagement sont déji
fort avancés et les écorateurs mettent la derniére main i
I'embellissement de la salle, L’aspect intérieur du manége
militaire de la rue Craig, ou doit avoir lieu cette superbe
maniféstation, n'eést pas reconnaissable, plus de 3,000 lampes
électriques artistiquement disposées projetteront de la voiite
une lunuere feenque et feront de l'endroit un spectacle gran-
diose et maglque T ————

Le maire présidera a l'inauguration.

Un orchestre des mieux composés jouera un répertoire
choisi, ce sera une véritable féte 4 la fois mondaine, indus-
trielle et commercante et ou l'intérét commercial n’excluera
pas le plaisir des yeux. -

Les meilleures marques d’automobiles des deux conti-
nents figureront i cette exposition, tous les genres y seront
représentés depuis la voiturette légére jusqu'a la grosse li-
mousine et le camion de livraison, aussi bien que les pompes
a incendie et les fourgons militaires.

Les accessoires de toutes sortes ne manqueront pas non
plus d’étre exposés.

Voild certes une manifestation appelée au plus gros
succés et qui fera courir le Tout-Montréal.

CHANGEMENT DE RAISON SOCIALE

A dater du rer février 1912, la maison L. Chaput, Fils
& Cie continuera ses affaires sous la nouvelle raison sociale:
L. Chaput, Fils & Cie, Limitée.

Les nouveaux directeurs de la compagnie sont les sui-
vants:

Président: M. Charles Chaput.

Vice-Président et Gérant: M. Armand Chaput.

Secrétaire-Trésorier: M. Ferdinand Prud’homme.

Directeurs: M. Emile Chaput, M. B. Trudel, M. J. H.
Déziel, M. O. Loiseau. :

Depuis soixante-dix ans en affaires, la maison L. Chaput,
Fils & Cie, Limitée, s’est acquis une réputation des plus en-
viables et occupe aujourd’hui, parmi les maisons de com-
merce les plus importantes du Canada, une situation prépon-
dérante. Sa renommée ne se limite pas 4 une province, mais
s'étend sur tous les territoires du Dominion; ses produits
d’épiceries, thés, cafés, provisions, vins et liqueurs sont una-
nimement appréciés par tous ceux qui ont pris pour habi- -
tude de les consommer.

La devise de la maison L. Chaput, Fils & Cie, Limitée,
a toujours été de donner pleine et entiére satisfaction 3 sa
chentele elle continuera comme par le passé, 3 mettre en

judicieux principe et s'efforcera d’étendre le
champ de ses affaires. Les succvés nouveaux et plus considé-
“rables encore, ne lui feront pas défaut, car P'organisation sé-
rieuse qui est 3 la téte de cette institution est un gage assuré
de progrés et de réussite.
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A LA CHAMBRE DE COMMERCE

A la séance de mercredi, Ie 31 janvier, les membres ont adop-

té le rapport du Comité de Législation recommandant

> que la loi concernant les actions “qui tam” soit amen-
dée —Ce méme Comité, aprés enquéte, déclare que la
loi des licences n'est pas observée dans nombre de
municipalités.

Le Conseil de la Chambre de Commerce, 4 sa séance de
mercredi, 31 janvier, a discuté plusieurs graves questions,
dont une, en particulier, a soulevé un assez long débat.
. L’assemblée était présidée par M. Frédéric C. Lariviére.

On a adopté le rapport suivant du comité de législation
concernant les actions “qui tam”:

Votre comité, ayant pris connaissance des plaintes que

'on formule contre I’abus des actions “qui tam”, recommande}

la législation: 5

Attendu que les actions “qui tam” ou les actions popu-
laires pour le recouvrement des pénalités, sont devenues,
dans le district de Montréal, un abus public, en autant que
ces actions sont instituées par des particuliers, non dans le
but de faire observer la loi, mais seulement pour faire du
pécule, et .

Attendu que la Chambre ne retire aucun revenu de ces
" actions quand elles sont instituées comme présentement par
des particuliers, en autant que trés peu .de ces actions sont
menées jusqu’au bout;

Résolu que, réitérant une resolutlon qu’elle a passée le
22 février 1911, 14 Chambre de Commerce prie de nouveau
'hon. Procureur-Général de la province de Québec d’amen-
der la loi 4 la présente session de la Législature de la pro-
vince, de fagon i empécher I'institution de ces actions autre-
ment que par l'intermédiaire de l'officier qualifié de la Cou-
ronne, et de plus, 3 donner aux parties en déraut, un avis
comportant un délai raisonnable pour lui permettre de se
conformer 3 la loi.

C’est le rapport du méme comité de législation que pré-
side ’hon. M. Alphonse Desjardins qui a soulevé le plus long
débat. Ce rapport a été finalement adopté avec quelques
. modifications, comme on le verra plus loin, aprés que MM.
Des;ardms, le Lt.-Col. Labelle, Adélard Fortin, Ludger Gra-
vel, Joseph Fortier, Loranger, C.R., conseil de la Chambre,
et quelques autres eurent exprimé leur opinion.

Voici le texte de ce rapport qui ne manquera pas d’inté-
resser nos conseillers municipaux de la province:

A l'occasion des plaintes portées & notre’ Chambre par
une classe nombreuse de voyageurs sur la tenue rien moins
que satisfaisante d’un trop grand nombre d’hétels de campa-
gnes dans la province de Québec, votre comité a regu ins-
truction d’en étudier les causes et de rechercher quelles me-

" sures pourraient y apporter reméde.

Votre comité, aprés enquéte, a fait le rapport soumis 2
I'assemblée de la Chambre tenue le 22 novembre 1911, lequel,
aprés considération sérieuse, fut adopté. Il fut de plus or-
donné que ce rapport serait soumis aux Chambres-Soeurs
pour obtenir leur avis et dans le cas d’approbation, solliciter
leur concours.

De la nature des objections soulevées par quelques-unes
de ces Chambres et des réclamations publiées par certaines
personnes au nom de la tempérance, il appert que la démar-
che de notre Chambre a donné lieu 4 des protestations hos-
tiles et 3 des malentendus; que les uns y ont trouvé une at-
teinte portée 3 I'autonomie des conseils municipaux; d’autres
'ont considérée comme un moyen déguisé de favoriser indi-

—Votre comité s’est donc réuni de nouveau; il a recueilli
des informations additionnelles sur le fonctionnement de la
loi des licences dans la campagne, entendu de nouvelles
plaintes et vérifié leur bien-fondé, et il a le regret d’étre obli-
gé de réaffirmer que les exigences de la loi ne sont pas rem-
plies dans nombre de municipalités, que le public voyageur ne
recoit pas dans les hotels licenciés le traitement auquel il a
droit, que les chambres sont mal tenues, la table est négligée,
I'attention 4 peu prés exclusive de I'hételier se concentrant
sur la buvette et les profits faciles qu'il peut en retirer, qu'en
dépit des plaintes portées contre la tenue de ces hétels de-
vant les conseils municipaux, rien n'est fait pour satisfaire
aux réclamations du public; que d’année en année, les licen-
ces leur sont renouvelées avec la méme facilité, qu'aucun ef-
fort sérieux n'est fait pour forcer les porteurs de licences a
améliorer leurs établissements.

Que, dans de nombreux cas, les membres des conseils

-mumc:paux ne savent pas se soustraire aux influences que

les détenteurs de licences mettent trop souvent en jeu pour
paralyser leur action.

Que, par contre, des hételiers parfaitement qualifiés, 3 la
suite de divisions locales, politiques ou municipales ou de
simples rivalités, se sont vus dépouillés de leurs licences au
bénéfice-d’hommes-incompétents qui avaient su s’emparer du
vote de la majorité; de 1i l'excuse invoquée—par certains
d’entre eux pour ne pas apporter a leur établissement les
améliorations nécessaires pour l'accommodation du public.

-Votre comité, est-il dit dans la résolution, croit que I'in-
tervention des autorités, en ce qui regarde le confort des
voyageurs, dans les hétels, est aussi urgente que son inter-
vention dans le bon entretien des chemins, que personne n’a
encore songé a considérer comme un danger porté i l'auto-
nomie des municipalités.

C'est ici que se produit I'amendement: Votre comité
persiste & recommander que, tout en réservant aux conseils
le droit de décider du maintien ou du refus de toutes licences
dans les limites de leur municipalité, votre comité, tout en
respectant le droit qu'ont les conseillers municipaux de don-
ner des licences et d’en retrancher, d’en fixer le nombre dans
les limites de leur juridiction, persiste a recommander que le
nom-du porteur de la licence soit laissé 3 une commission
spéciale qui. ne reléve pas directement du vote des contri-
buables, mais qui tienne ses pouvoirs soit du conseil de
comté soit de toute autre source qui assure 3 son action une
compléte indépendance.

En agissant ainsi, votre comité croit que la Chambre de
Commerce travaille dans I'intérét du public voyageur et en
méme temps dans le but de prévenir les abus de la vente des
liqueurs trop fréquemment encouragés par l'assurance de
I'impunité.

A l'appui de cette résolution, 'hon. M. Desjardins dit
qu'il est temps de mettre fin-3 l'accusation portée contre la
Chambre de Commerce, de se faire l'instrument des mar-
chands de liqueurs. Notre but est d’enrayer le mal dont on
se plaint et non de le propager. Notre but est d’indiquer le
mal et les abus. Le mal, c’est I'hétel mal tenu. On confond
les voyageurs respectables ou honorables avec les écumeurs
de bars, en certains journaux, comme si un voyageur de co
merce, qui a vingt-cing année de service actif, pouvait étre
confondu avec un voyou sous prétexte qu'il dcmde un apé-
ritif au retour d'un voyage pénible d’'une quarantaine de
milles en voiture par des chemins impossibles,

Tout ce que nous demandons, c’est que le public voya-

geur trouve aux étapes qu'il parcourt des hétels recomman-

L’attention de la Chambre ayant été appelée sur cette
interprétation donnée 3 sa résolution, a jugé utile de fournir
une explication plus ample de son attitude, et a, en consé-
quence, chargé le comité de Législation d’en expliquer la te-
neur et le but.

dables et confortables. Nous condamnons les hételiers de Ia
campagne qui ne comptent que sur leurs bars pour “joindre
les deux bouts”. La Chambre, au reste, c’est déjd prononcée
en faveur de la tempérance, pour que 'on ne vienne pas nous
accuser de précher aujourd’hui la vente illicite des liqueurs,
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Les conseils municipaux, en toute cette affaire, se con-
duigent comme dans les cas ol il s’agit d’améliorer leur route.
Pourquoi ne pas vous tenir au niveau des autres provinces
qui avancent au lieu de rester dans le ‘“statu quo” comme
nous le faisons, dans la province de Québec?

M. Ludger Gravel, I'un des membres les plus assidus de
la Chambre, qui connait la province de Québec¢ pour l'avoir
parcourue pendant plus de trente ans, fait un récit amusant,
mais aussi trés éloquent des conditions ol se trouve le voya-
geur de commerce arrivant en un village qu'il prend d’assaut.
“Il y a vingt ans, dit M. Gravel, les hotels de la campagne
étaient ce qu'ils sont aujourd’hui. En.certains villages, un
hotelier possesseur d’'un permis de vente de liqueurs, serait
amplement suffisant. Le conseil municipal accorde deux ou
trois permis de vente, et, naturellement, on fait “agir” le bar
pour se rattraper. M. Gravel cite le trait suivant-d'un hote-
lier, qui lui disait un jour:

“Ahl vous avez fait 40 milles en voiture, vous protestez
contre la maniére dont le lit que je vous donne. est tenu;
mais, monsieur, vous avez tort; savez-vous que les couver-
tures de ce lit ont été “changées” avant-hier, et qu'un seul
homme y a couché? C’était un homme de chantier, mon-
sleur, il était atteint de consomptxon, mais 4 part cela, il
était aussi propre que vous.”

Ce soir-13, M. Gravel coucha debout. S

M. Adélard Fortier a parlé avec énergie pour lamélxora-
tion de mos-hotels, 4 tous les points de vue.

Finalement, la résolution citée plus haut fut adoptée.

UN TRUST SANS NOM

Un trust ne portant pas de nom et formé 3 Buffalo, s’est
assuré le contrdle de 9o pour cent de la fabrication et de la
vente des bicyclettes, des motocyclettes et d’une forte propor-
tion d'accessoires de bicyclettes; il a ainsi enfreint la loi
Sherman contre les trusts, et a été mis en accusation par un
Grand Jury Fédéral.

L'acte d'inculpation comprend huit chefs d’accusation;
dix-huit individus et six compagnies sont accusés d'avoir
cherché a4 restreindre leur production et le commerce de
concurrents et de marchands en gros, afin de monopoliser
cette industrie, e

Les compagnies en question sont les suivantes: New
Departure Manufacturing Company, Corbin Screw Corpora-
tion, Aurore Automatic Machinery Company, Miami Cycle
and Manufacturing Company, Eclipse Machinery Company,
Buffalo Metal Goods Company.

Les représentants de ces six compagnies ont faxt en
1908, un arrangement fixant arbitrairement les prix et four-
nissant un systéme de pénalités et de mise a 'index. Aucun
nom de corporation ne fut adopté par ce trust, bien que cette
combinaison soit connue du commerce sous le nom de
“Association of Coaster Brake Licenses”.

LES ELECTIONS A LA CHAMBRE DE COMMERCE
FRANCAISE - '

_La Chambre de Commerce Francaise qui vient de célé-
brer récemment le vingt-cinquiéme nnmversaire de sa fonda- -
tion, a procédé le 25 janvier écoulé a I'élection de son Con-
seil d’Administration pour 'année 1912,

La Chambre est toujours sous la présidence d’honneur
du Consul de France au Canada, et sous la présidence ac-

M. A. F. Revol, conseiller du commerce extérieur
de la France. M. J. Obalski a été nommé vice-président et
M. G. Vennat, secrétaire. Le trésarier est M. G. Husson.

Les conseillers pour l'année courante sont: MM. M. Che-
valier, E. Galibert, J. R. Genin, H. Jonas, C. A. Chomllou,
C. Galibert, G. Housson et E. Vautelat,

. $2mxm;oo_ sy

LES ELECTIONS DU BOARD OF TRADE

Le Board of Trade de Montréal a procédé, la semaine
derniére, a I'élection des officiers de ses divers bureaux. Voici

" quels en ont été les résultats:

Président: — M. R. Wilson Reford.

Premier Vice-Président: — M. Huntley R. Drummond.
Deuxiéme Vice-Président: — M. R. J. Dale.

Trésorier: — M. Jos. Quintal.

Conseil: — MM. W. F. Angus, Geo. F. Benson, Armand

‘Chaput, Jas. Elmsly, H. J. Fuller, A. Hamilton Gault, W. K.

Grafftey, John A. Gunn, L. L. Henderson, W. W. Hutchison,
William Lyall, Vincent A. Ward.

Burgau d'arbitrage: — MM. R. M. Ballantyne, Jeffrey H.
Burland, Geo. L. Cains, James Carruthers, W. W. Craig,
C. B. Esdaile, W. 1. Gear, E. B. Greenshields, Alex. McFee,
John McKergow, F. Robertson, Norman Wight.

COMPAGNIES INCORPOREES

Des lettres patentes ont été accordées par le Lieute-
nant-Gouverneur de la province de Québec, incorporant:

“G. Delisle, Limitée”; agence et courtage de biens, meu-
bles et immeubles, assurances maritime, sur la vie, confre le
"feu, contre Tes accidents, et transactions-financiéres-de toutes -
sortes, 3 Chicoutimi. Capital-actions, $20,000.00.

“Arlington Hotel Co.”; faire en général et dans toutes
ses branches les affaires d’hételiers et restaurateurs, et tou-
tes autres affaires qui peuvent étre conduites en rapport 4
icelles, telles que boutiques de barbier, salles de pool et de
billard, magasins de cigares et de tabacs, etc., 3 Montréal.
Capital-actions, $20,000.00.

“Montreal West Realty Company”; agence et courtage
de biens, meubles et immeubles, commerce de matériaux de
construction, et transactions financiéres de toutes sortes, a
Montréal. Capital-actions, $95,000.00.

“The Minerals Investmment Company, Limited,”
tion, exploration et exploitation de terres, mines et droits de
mines, et commerce de métaux et substances minérales de
toutes sortes, et toutes transactions financiéres jugées dans
I'intérét de la compagnie, & Montréal. Capital-actions,

“Poitras Fréres, Limitée,” commerce général de mar-
chandises de laine, coton, soie, et d’étoffes et tissus de toutes
sortes, ainsi que de vétements, costumes, habillements, etc.,
a Joliette. Capital-actions, $45,000.00.

- “Twin City Development Company of Montreal,” acqui-
sition et explojtation d'une terre désignée aux plan et
livre de renvoi officiels de Laprairie comme étant les numé-
ros 12 et 76, et exercer le commerce de courtiers d’immeu-
bles pour la revente de la dite terre, 3 Montréal. Capital-
actions, $80,000.00.

<

ACCUSE DE RECEPTION

Nous avons regu les superbes calendriers de:

J.-A. Davis & Co., Limited, agents d’immeubles et d’as-
surances, placements d’argent 82 rue St-Frangois-Xavier, 4
Montréal;

La Howard Smith Paper Co fabricants de papiers, 138
McGill street, Montréal;

La Prudential Trust Co., placements d'argent 41 St-
Frangois- Xaxxer Montréal,

et de
Limited, 80-82 Victoria Square et 8-10-12 Latour street, _
Montréal.

Nous sommes sensibles 3 ces envois et “adressons nos
plus vifs remerc:emenu aux envoyeurs.

acquisi-

L

enallack. Lithographiig & Printing Co,;, —
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L'INAUGURATION DU CLUB DES VOYAGEURS DE
COMMERCE

Le Club des Voyageurs de Commerce dont nous annon-
cions la fondation dans notre numéro du 29 décembre dernier
a été inauguré le samedi 27 janvier, au No 91 rue Sherbrooke
Est. La soirée fut particuliérement brillante. Le nouvel im-
meuble de I'association des voyageurs avait été luxueusement
décoré pour la circonstance et magnifiquement illuminé. Les
membres du club étaient venus nombreux 3 cette féte et la
plus franche gaité n'y fit pas défaut.

Remarqués dans l'assistance Sir Rodolphe Forget, MM.
Godfroy Langlois, député de St-Louis; 'échevin Robinson,
M. A. J. Hudon, mairé de Richmond; M. O. S. Perrault,
Ludger Gravel, le Col. Labelle, etc.

La soirée s’ouvrit par une série de discours qui furent
prononcés par Sir Rodolphe Forget, M. O. S. Perrault, Col.
Labelle, Ludger Gravel, Godfroy Langlois et Michaud, gé-
rant général du club.

On festoya avec entrain jusqu'd une heure trés avan-
cée de la nuit et en se séparant chacun put lemporter I'im-
pression d'une féte délicieuse d’'inauguration faisant présager
de bonnes heures d’agrément au nouveau club.

Parmi les convives citons: A. J. Hudon, Jos. Robinson,:

_éch.; S. J. Chapleau, Edmond Sayer, M. Gauthier, J. A. La-

voie, Z. Benoit, D."Lawson, L.-Gatipeau; L. O-Demers; J. R- ——

Fontaine, J. S. Bourbonniére, Paul Favreau, Jos. Leblanc,
Ludger Gravel, J. A. Naud, Hercule Giroux, E. Benoit, C. N.
Robitaille, W. Blanchard, J. Blanchard, J. R. Berthiaume,
J. P. Marchand, Arthur Chabot, J. E. Desjardins, Henri Ju-
neau, J. Belisle, Gustave Mathieu, L. P. Brunelle, L. Trudel,
Paul Forest, A. Racine, P. L. Valiquette, Maxwel] Murdock,
David Lefzbvre, etc., etc.

Nous détachons ce joli passage du discours de M. O.-S.
Perrault, vice-président honoraire du club:

“Votre association est en effet d’'une grande importance
et d'une grande utilité non seulement pour vous-mémes, mais
pour vos patrons, pour le commerce et pour le public de ce
pays.

“Dans vos réunions officielles, dans vos rencontres de
chaque jour, dans ce club magnifique que les efforts de vos
officiers ont créé et installé comme par enchantement, vous
pouvez discuter les intéréts et les besoins du commerce;
suggérer a1x autorités publiques des réformes pour I'amélio-
ration de nos_routes, de nos voies et moyens de transport,
ainsi que des établissements destinés i recevoir le public;
donner 3 nos gouvernants le bénéfice de vos voyages et de
votre expérience.

“Vous pouvez encore discuter les méthodes de vos pa-
trons, les blimer ou les approuver; dire beaucoup de bien
d’eux et; quelques fois, lorsqu’ils le méritent, un peu de mal,
ce qui souvent fait du bien. Vous apporterez, j'espére, dans
ces discussions, cet esprit de justice et-de bienveillance qui
doit dominer toujours dans les rapports entre membres
d’'une méme famille, car vous jetez en ce moment Ies;‘ bases
d'une nouvelle famille commerciale et sociale, qui, j’en suis
siir, et je vous le souhaite trés ardemment, aura toujours le
charme des familles que Dieu veut bien-faire heureuses et
prospéres et dont il éloigne les inconsolabes tristesses.

“Et, dans cette famille, tous seront les bienvenus, quelles
que soient leur race ou leur langue, leurs croyances reli-
gieuses ou leur loi politique.

“Vous ne fondez pas un église ni un parlement, mais une
association large, généreuse, hospitaliére, dans laquelle gran-

dlronLlL:csp:ct._L:snmc,_la_hnnnn_cn_tgn_tC_C tous les bons—
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NOUVELLES CHARTES

“La Gazette du Canada” publie les nouvelles chartes ac-
cordées sous le sceau du secrétaire d’Etat du Canada. Voici
celles qui ont trait aux nouvelles compagnies ayant leur prin-
cipale place d’affaires dans la province de Québec:

“The St. Lawrence -Welding Company, Limited,” com-
merce général de cuivre, acier, fer, aluminium, et de tous
autres métaux et de leurs produits. .Réparation, location et
commerce d'automobiles, de moteurs pour bateaux, et de
moteurs d gaz, & vapeur et électriques, d’engins, de machines
de toutes sortes et de tous leurs accessoires, a Montréal
Capital-actions, $50,000.00.

“St. Denis Realties, Limited,” agence et courtage de
biens meubles et immeubles, et transictions financiéres de
toutes sortes, 3 Montréal. Capital-actions, $100,000.00,

“Salvation Match Company of Canada, Limited,” fabri-
cation, importation et commerce général d'allumettes de
toute description, et des boites ou paquets servant a leur
empaquetage, dans la ville de Cookshire. Capital-actions,
$450,000.00.

“Dorval Island Service Company, Limited,” agence et
courtage de biens meubles et immeubles et transactions
financiéres de toutes sortes, & Montréal. Capital-actions,
$50,000.00. . '

“Caloricine, Limited,” commerce “général de produits

chimiques, d’'explosifs,—combustibles;,—médecines patentées,

toniques, sirops, tablettes, huiles, onguents et remédes de
toutes sortes, 3 Montréal. Capital-actions, $100,000.00.

“The North River Electric Company, Limited,” usines
pour la fourniture de lumiére électrique et au gaz, de pou-
voir électrique et hydraulique, force motrice, etc.,, dans la
ville de St-André, Est. Capital-actions, $90,000.000,

“Rubinovich & Haskell, Limited,” Commerce général de
marchandises de nouveauté, bijouterie, ferronnerie, livres,
meubles, et tous articles de ménage, & Montréal. Capital-
actions, $250,000.00.

“Riviera Realty Company, Limited,” courtage de biens
meubles et immeubles, agence d’assurance et transactions
financiéres de toutes sortes, 3 Montréal. Capital-actions,
$100,000.00. :

“Canada Foundries and Forgings, Limited,” ingénieurs,
mineurs, fondeurs de fer et d’acier, et commerce général du
fer, de l'acier et de tous les autres métaux, 3 Montréal. Ca-
pital-actions, $4,000,000.00.

“Point Comfort Lands, Limited,” agence et courtage de
biens meubles et immeubles, et transactions financiéres de
toutes sortes, 3 Montréal. Capital-actions, $760,000:.00.

“South Shore Power and Paper Company, Limited,”
commerce général de bois de pulpe, bois de construction et
bois de toutes sortes, de terres 4 bois, droits et priviléges,
etc., 2 Montréal. Capital-actions, $2,000,000.00.

UN TRUST DE LA VOLAILLE

La ville de New-York posséde maintenant un trust de
la volaille, et un comité a fait appel aux consommdteurs et
aux marchands détaillans; un certain nombre de marchands
importants de volaille sont entrés dans la combinaison dans
le but de se rendre maitres du marché de la volaille,

Plusieurs marchands de Montréal ont été interviewés 3
ce sujet et on leur a demandé leur opinion sur la possibilité
d’une extension de ce trust au Canada et particuliérement 3
Montréal. Tous ont été unanimes 4 dire qu'ils ne croyaient

pas que le nouveau trust affecterait le moins du monde le

Canadiens intéressés d la prospérité, 4 la paix, 3 'harmonie,
au progrés de la terre canadienne que nous avons faite et

marché canadien. Le droit de 20 pour cent - mposZ sur la

volaille provenant des Etats-Unis et celui de cinq pour cent

que nous voulons garder -pour nous et pour ceux qui vien-
dront.aprés nous.”

imposé 3 la volaille entrant du Canada aux Etats-Unis, em-
pécheraient les opérations du trust au Canada.
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L’INITIATIVE
SA VALEUR POL}R LE VENDEUR

L'initiative, la faculté de faire quelque chose sans étre tes d’'une fagon nette et précise assurant ainsi la vitalité des
commandé, de penser par soi-méme est une des conditions sociétés dont ils sont les piliers modestes mais solides et in-
les plus importantes qui soit dans les affaires et dans le dispensables, o
commerce d'aujourd’hui. Ces hommes qu'on rencontre peu, absorbés du'il.s sont

Il n'y a jamais eu une telle demande de ces hommes sus- par leur labeur soutenu, sont paur ainsi dire les maréchaux

ceptibles de trouver dans leur téte des méthodes nouvelles et de camp des affaires, ils tracent les grande;l’i—g_ﬁ;;&e‘i'ﬁ-
meilleures pour la vente des marchandises; les propriétaires tion qui va se dérouler suivant leurs instructions, laissant
de magasins se les disputent et les recherchent avec empres- aux subordonnés le soin d’exécuter leurs plans. Ils 'prévoient
sement. ' les conséquences des événement probables; pour eux, le

Plus que jamais, on a besoin a I'heure actuelle dans les commerce est une partie d’échecs qu'on doit jouer d'ha;)ile
bureaux de direction des grosses maisons, de ces individus maniére si on veut la gagner.
dont le cerveau est un perpétuel centre de méditation fécon- L'initiative, cette faculté de faire des choses originales
de et d'ol naissent les idées les plus originales et les perfec- est un des dons les plus nécessaires 2 'homme-d'action. Elle
tionnements les plus surprenants. n'implique pas seulement l'idée d’exécuter des chosés. fon-

Dans les départements de publicité, 'homme d'initiative ciérement pratignes, de créer un mouvement, de faire le pre-
est un auxiliaire on ne peut plus précieux, car il imagine mier pas dans une campagne, mais aussi e; surtout de de-
journellement des moyens nouveaux de réclame, il trouve vancer les autres et de mettre en pratique ses idées person-
des maniéres 4 la fois élégantes et convaincantes de dire au  * nelles avant qu'un autre individu ou qu'une maison rivale
public les qualités d’un article nouveau; il s'ingénue & décou- ne les ait adoptées pour son propre compte,

~vrir une forme-sensationnelle pour la composition d'une an-
nonce ancienne ou récente et est une véritable lumidre-pour -
la maison qui a recours i ses services.

De nos jours, le monde des affaires a besoin.de son-
geurs — non pas de ceux qui révent & des choses imprécises
et proménent leur pensée dans des atmosphéres floues et
_indéfinies — mais de ceux qui rivent continuellement leue
-pensée A une idée concise, qui revétent 3 force de réflexion
leur songeric d’'une forme concréte et pratique, qui martel-
lent pour ainsi dire, dans leur cerveau, leurs idées premiéres
avec les arguments de leur raison et en font jaillir une pensée
vraiement personnelle et prometteuse d’améliorations certai-
nes. Il nous faut des “réveurs” capables de faire de leurs
“réves” des réalités. On ne leur ménagera pas le temps de la
réflexion, on leur accordera de longs jours de méditation
pourvu que de ce recueillement surgissent des résultats.

Aussi bien dans I'industrie que dans le commerce, on ap-
précie ces hommes dont I'esprit perpétuellement en activité,
jette des lueurs innombrables qui deviennent les véritables
phares éclairant la route du pays.

Les marchands ne demandent qu'a s’assurer le concours
. de commis susceptibles de faire par eux-mémes des change-
ments qui marqueront un pas en avant dans leur commerce,
ils recherchent les yendeurs qui trouvent spontanément pour *
vendre au consommateur des moyens plus efficaces que ceux
employés jusqu'ici.

C'est avec plaisir que les directeurs d’entreprises com-
merciales donneront quelques heures de loisir 3 tel jeune
homme ou telle jeune femme pour lui permettre I'étude
d'une idée neuve devant apporter une amélioration dans le
travail ou provoquer I'adoption d'un principe destiné 3 réali-
ser une économie de temps ou d’argent dans les affaires de
la maison. ) )

Dans les importantes entreprises d’aujourd’hui, les hom-
mes dont on prise le plus les services, ne sont pas ceux qui
exécutent un travail bruyant et qui affectent de se dépenser
"dans compter pour les besoins de leur charge, mais ce sont
ceux qui dans la réclusion de bureaux privés, fievreusement

L'originalité et I'initiative ne doivent cependant pas étre

confondues avec les idées fantaisistes de certains. qui accu-
mulent projets sur projets et élaborent maints plans qui ne
tiendront pas debout d I'épreuve pratique des affaires.

~ Le chercheur vraiement original, le fureteur d’idées ré-
ellement habile est celui qui a qualité pour faire un travail,
possédant une expérience approfondie qui le préserve d'ui
faux-pas.

Les hommes de cette trempe ne courent pas les rues,
il sont plus rares qu'on ne le pense généralement et lors-
qu'un maison a mis le main sur 'un d’eux, elle doit le garder-
jalousement, car sa valeur est inappréciable. .

Les procédés scientifiques étant employés de plus en
plus pour le travail de bureau ainsi que pour la vente, la
qualité du travail et de ceux qui I'’exécutent remplace la quan-
tité. 11 est prouvé que dans un bureau, des hommes 3 salai-
res élevés peuvent par 'emploi de procédés nouveaux faite
une considérable économie de travail et effectuer avec un
personnel réduit ce qui réclamait autrefois un nombre beav
coup plus grand d’employés proydquant ainsi une réluctihn
importante des dépenses.

Quelques hommes d’affaires se font une fausse concep-
tion de linitiative. Ils se figurent que cette qualité est sy-
nonyme, d’actif, de remuant; ils s'imaginent qu’elle s& mani-
feste par la rapidité du travaLl chez les vendeurs, alors que
cette dextérité et cette promptitulle peut souvent faire en ef-
fet quelque impression, mais représente presque-toujours une
perte d’énergie. ’

Le véritable homme d'initiative est bien souvent I'étre
le plus tranquille de votre magasin ou de votre bureau; il est
pondéré, équilibré, méthodique, il pense et il réfléchit cons-
tamment et c’est parce qu'il joint au geste de sa main une
pensée de son esprit qu'il est supérieur aux autres, donne des
arguments plus efficaces et fait son travail d’une fagon origi-

- nale et meilleure,

L’initiative centuple la valeur du vendeur parce qﬁ’élle

le distingue du simple preneur d’ordres et le rend capable

penchés sur de vastes feuilles de papier y tracent d’audacieu- de vendre n'importe quelle ‘espéce de marchandisesf Le mé-
— ses_campagnes de vente, noircissent les pages blanches d’an- me client qui n’achéterait que pour quelques dollars' de mar-

nonces originalement composées ou §if lement_ chandises 3 un vendeur ordinaire doublera ses achats devant
) & . S eleie e ey .
sur les chiffres des livres pour établir un systéme de comp- la puissance suggestive d'un-commis d’initiative qui s'exprime

[
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avec beaucoup plus d'autorité, Il sait quand et comment of-
frir tel ou tel article il n’engage pas son client i acheter
quelque chose dont il n'a pas besoin mais il sait lui proposer
quelque chose dont il n'a pas eu Ia pensée mais qu'il suffira
de lui montrer poura lui prouver que c'est bien la 'objet
répondant d son désir.

Développez l'initiative chez vos commis de vente et vos
employés de bureaux. Faites que vos vendeur pensent par
eux-mémes; récompensez vos cqmptables lorsqu'ils imagi-
‘nent une facon d'économiser du temps et du travanl dans la
tenue de vos livres.

Vous retirerez de gros avantages en cultivant l'initiative
chez ceux que vous employez cela vous aidera considérable-
ment & augmenter vos affaires et contribuera pour beaucoup
a la prospérité de votre maison.

LA SITUATION DES CAFES

Le “Bulletin de Correspondance” du Havre écrit, 3 la
date du 15 janvier:

—I1 semblerait que le Brésil ait maintenant épuisé sa
force de résistance; samedi, les cours 3 Rio ont baissé de 150
reis ($0.18) et ceux de Santos de 150 & 200 reis. ($0.18 3 $0.23).
Il parait, du reste, que les cotes de coiit et fret sont en forte
baisse et, comme toujours, plus le Brésil fait des concessions,

moins il trouve-d’acheteurs. - Quant 3 New-York, il continue ~

a faireppgeuve de tres mauvaises dxsposmons, bien que I'on
ann@ﬁ&ujours une reprise comme étant imminente. Il est
¢évident que celle-ci se produira, mais on se demand_e si, avant
cela, la situation ne devra pas étre complétement assainie, et,
pour obtenir ce résultat il semble qu‘il y ait encore beaucoup
a faire sur certains marchés.

En tous cas, sur notre place, la confiance disparait au
fur et & mesure que les prix s’affaissent et il semblerait main-
tenant qu'il n'y ait plus de limite 4 la baisse. Cependant,
quelques personnes comptent encore sur l'intervention des
grands haussiers, mais on ne voit pas ce qui pourrait les en-
gager a intervenir avant que le Comité des Ventes ait pris
.une décision concernant les-quantités & vendre pendant cette
année.

Cela parait étre l'opinion la plus générale et, par suite,
on congoit qu'il ne soit possible de trouver des acheteurs
qu'en faisant de fortes concessions. Ainsi, ce matin, la cote
a été baissée de 1 fr. 50 ($0.30) et, ensuite, la baisse s’est en-
core accentuée. On a ainsi pu traiter 4 25, 50 et 75 ¢. (5, 10
ct 15 cents) de moins que la cote. Pcndant un moment, la
tendance s’est raffermie et on était presque revenu 3 la cote,
mais, en dernier lieu, il fallait voir, de nouveau, 25 i 50 c.
(53 10 cents) de moins.

Cet aprés-midi, la tendance était, de nouveau, plus ferme,
de sorte que la cote a constaté une hausse de 50 centimes
(10 cents).

En disponible, il ne se traite que peu de chose et, en fait,
on ne s'intéresse guére qu’au livrable—“L’'Epicier,” de Paris.
NOUVELLE VOGUE DU TABAC A PRISER EN

ANGLETERRE

~

~Les automobilistes ne pouw}ant pas fumer, adoptent l'usage
du tabac en poudre.

On a remarqué derniérement que I'habitude de priser
‘tait remise en grande vogue et il parait que 'automobilisme
en est cause. Ne pouvant fumer confortablement pendant
leurs courses, beaucoup d’automobilistes ont commencé a

faire usage de tabac a priser, et~maintenant cette » pratiqire
“rst devenuesrgénérale -qu'un-club—de—priseurs, dont font

partie beaucoup d’automobilistes, vient d’étre ouvert 2 Leeds.

Ce ne sont pas seulement les automobilistes de Leeds
qui reviennent 3 une pratique qui était aussi commune, il y a
cinquante ans, que I'est aujourd’hui celle de fumer la ciga-

/~par les hommes: d'affaires surtout a
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rette.  Les propridtaires d'automobiles de Londres, au dire
des marchands de tabac, montrent déjia une tendance mar-

‘

quée a priser habituellement.

"La vente du tabac i priser a beaucoup augmenté 'an

née derniére,” disait un des principaux marchands de Plcca-
dilly; “je dois dire que je vends maintenant deux ou trois
livres de plus de tabac i priser par semaine que je n'en ven-
dais il y a douze mois. Beaucoup de mes clients acheteurs
de tabac A priser sont des automobilistes. Ils prisent d’une
part parce qu'ils n'éprouvent pas de satisfaction i fumer la
cigarette ou la pipe en plein air, d'autre part parce que le
tabac a priser est un soulagement sur unc route poussiéreuse.
Son action aide a débarrasser les narines de la poussiére.”

Un autre expert, un membre d’une maison écossaise bien
connue, faisant le commerce des tabacs, convient que la
vente du tabac a priser augmente.

“La vogue du tabac a priser n'a jamais complétement
dispary,” disait-il, “mais récemment la demande pour ce ta-
bac a ét¢ remarquablement active. Les automobilistes sont
parmi nos meilleurs clients. Au cours d'une longue course
en plein air, on a toujours une tendance i s'assoupir; le-tabac
a priser aide & combattre cette tendance.”

LA VOGUE CROISSANTE DE L’'AUTOMOBILE
ELECTRIQUE

“Fn général, on sc rend peu compte des. perfectionne-
ments apportés a I'automobile électrique moderne, on évalue- -
rarement les progrés successifs qui ont modifié sa construc-
tion depuis que les premicrs modéles ont été lanccs sur le
‘marche,H-y a quelques anuces.

On ne s'arréte guére d songer que de longues et labo-

“ricuses années d'cxpérience ont apporté de nombreux chan-

gements dans le premier type de voiture électrique et que
cette évolution a fait aujourd’hui, aussi bien de I'électrique
de plaisance, \que de l'électrique commerciale, un véhicule
véritablement irréprochable en tous points.

Les inconvénients du début, qui consistaient principale-
ment dans la limite de la charge et le peu de distance qu'il
é¢tait permis de parcourir sur unc seule charge, ont été large-
ment enrayés gr\} aux perfectionnements des batteries, des
moteurs et des fmoyens de transmission.

L4 voiture &{ ique d'aujourd’hui, et principalement la
“Détroit électri ’J;]UI est la mullcurc posséde en plus des
siennes propres, toutes les qualités des autres automobiles
de luxe. Il est bien certain que I'électrique est appelée & un
grand avenir. Pour l'instant, son principal champ d'utilité
est dans les villes, parce que la limite de ces services n'ex-
céde pas 50 & 100 milles.

Le roulement maximum journalier pour les véhicules
commerciaux dans le service des villes est d’environ 6o

milles

C’est pourquoi beaucoup de maisons de commerce,. ayant
reconnu la qualité des services rendus par I'électrique, I'ont’
adoptée avec satisfaction comme mode de livraison.

A vrai dire, c'est 3 la femme que 'automobile électrique
doit son extension, bien que ses avantages l'ait fait apprécier
a cause de sa siireté, de sa
propreté et de l'aisance avec laquelle elle peut étre condunte
dans des rues trés encombrées.

Comme automobile de dame, I'électrique est idéale et
son mécanisme peu compliqué en permet le maniement 3 la
main la moins experte.

On peut penser, cependant, que dans un avenir prochain,
I'électrique deviendra la véritable auto de famille; pour les
visites aux magasins, pour les théatres, pour les rendez-vous
de I'aprés-midi, pour les courtés promenades i la campagne,

—etc., 'électrique est sans contredit le moyen—detransport —

révé et les perfectionnements qu'on y apporte chaque année
en feront bientot l'indispensable auxiliaire aussi bien de

I'homme d'affaires que de 1'élégante, servant 4 1a fois pour

les nécessités du commerce et pour 'agrément.

L ——
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LA CHAUSSURE

LE COMMERCE DE CHAUSSURES

i

Augmentez la vente des accesdoires

Dans tout commerce, il ne faut pas mépriser la vente des
petits articles; n'oubliez pas le dicton: “Les petits ruisseaux
font les grandes riviéres” et dites-vous bien que chaque
vente, si minime soit-elle, ajoutée a votre total général, en
grossira le montant.

Vous étes-vous occupé pendant I'année passée des diffé-
rents articles afférents au port de la chaussure et vous étes-
vous ingénié i en ptroposer l'achat a tous ceux qui se sont
présentés i votre magasin pour acheter de la cHaussure?
Ce sont des fournitures dont tout le monde a besoin et qu'il
‘est bon, par conséquent, de ne pas négliger.

Trop souvent on est porté a laisser de coté ces acces-
soires. parce que la vente de chaque unité représente une
somme minime dont lintérét parait médiocre. Rien n’est
plus faux. Sans doute, la vente de tels articles ne chiffre
pas a la fin d'une journée, mais si vous en faites le total dis-
_tinct 4 1a fin de I'année, vous serez bien surpris de la somme
élevée que cela représentera. R —

Combien de choses se vendant un prix infime ont fait la

fortune des maisons qui en avaient entrepris la vente? Dans

cet ordre d'idée, mais dans un genre différent, jetez un coup
d’oeil sur la prospérité extraordinaire des compagmes cana-
diennes de tramways, aussi bien 4 Montréal.qu'a Toronto,
a Winnipeg ou Vancouver, et vous vous rendrez compte
comment des millions s’entassent par modestes ventes de
tickets de 5 cents. Beaucoup de fortunes se sont édifiées
sur des lignes dont les produits étaient livrés au public pour
un cent. Pensez a cela et vous ne serez plus tenté de négli-
ger la vente des articles d’'un prix peu élevé.

La vente des accessoires dans la chaussure est beaucoup
plus productive que celle de la chaussure méme, le taux du
profit est beaucoup plus grand, il va de 25 a 50 p. c.

Si vous tenez correctement un rayon d'accessoires dans
votre magasin vous en tirerez d'importants résultats, il y a
beaucoup a faire dans cette voie, sans que cela vous coite
un cent de frais supplémentaires.

Prenons, par exemple, le talon en caoutchouc; sa con-
.sommation, au-Canada seulement, a dépassé $250,000, l'an
dernier, et il est dc toute évidence, que ce montant pourrait
étre supérieure de beaucoup, si tous les marchands de chius-
sures s'efforgaient a en pousser la vente.

Combien de millions de acets~de chaussures sont.portés
annuellement par le public canadien? Combien d’embau-
choirs, de boites de polish, de brosses, de tampons pour ta-
lons, de supports de chevilles, de courroxes de patins, de
guétres, de jambiéres, etc.?

La diversité de ces accessoires surprendra beaucoup
d’entre vous.

On peut établir, véritablement, qu'un vendeur énergique
et capable, est susceptible d'intéresser huit clients sur dix
aux accessoires de chaussures et si de la proposition de ces
articles a coté, ne résulte par unc vente immédiate, 'impres-
. sion laissée ne manquera pas d'étre favorable et de préparer
le terrain.pour des ventes futures. Vous n’aurez pas besoin
de longues explications et de démonstrations savantes pour
. faire accepter de tels articles; leur utilité évidente plaide
d'elle-memc, il vous suffira d’'un peu de politesse, damhh;lgte

Dans votre vitrine, réservez un petit espace
cessoires, et chaque semaine, mettez- -en un différent. Par-
‘fois utilisez une de vos devantures pour exposer des acces-
soires de toutes sortes pendant quelques jours,

Ayez des cartes imprimées appelant I'attention sur 1
ligne que vous mettez en étalage et vous serez le premxcr
surpris du développement de vos affaires.

Vous pourrez méme allouer 3 vos commis de vente un
tant pour cent sur la vente de ces articles spéciaux qu'ils se-
ront ainsi plus disposés d offrir aux acheteurs de chaussurcs,
ce leur sera un stimulant et les engagera d en pousser
vente.

Il serait bon également, de temps 3 autre, de réserve

‘I'espace dont vous disposez pour votre réclame dans unc

revue ou un journal, a ces lignes spéciales. Ces annonce:
devront se rapporter 4 ce qui se porte & chaque saison
Certains de ces articles sont portés seulement & une époqut
de I'année, alors que d’autres sont d'un port courant et con
tinu. Dans I'annonce, il faudra tenir compte de cette inter
mittence. '

Plus vous pousserez cette vente, plus Uattention du pu
blic s’y portera.

Un marchand de chaussures n'a pas de raisons de ne
gliger ce point de vue et il n'est pas excusable de n'avoll
point un assortiment complet d’accessoires, puisqu'a l'ex

ception d'un_dispositif approprié pour la vitrine, il n’en re

sulte aucun frais suppTementalres et que cette praf't‘]lIe lu
vaudra de nombreuses visites 4 son magasin et un importan
accroissement du nombre de ses clients.

Plus vous provoquerez de visites a votre magasin, plu
vous effectuerez de ventes. Un établissement ou régne I'ac
tivité, le mouvement, le va-et-vient des clients, attirera sure
ment la clientéle. Les gens aiment a faire des affaires la o
il y a évidence d’'un fort mouvement de ventes.

On peut résumer comme suit 'opportunité qu'il y a pou
le marchand de chaussures i tenir une ligne d’accessoires:

Cette vente d’articles a-coté, suscite de nouvelles affaire
parce qu'elle fournit une demande constante pour des mal
chandises courantes et populaires.

Elle procure d’appréciables bénéfices parce que la maj
rité de ces articles rapporte de 25 4 50 pour cent.

Elle classe le marchand qui la préconise comme un hon
me entreprenant et progressif.

. Elle est un profit net puisqu’elle augmente considérabl
ment les affaires sans amener un surcroit de.dépenses.

Elle est une réclame souveraine puisqu’elle attire con:
tamment le public & votre magasin.

Elle comble le trou béant de la morte saison en établi
sant un courant d'affaires ininterrompu nendant toute i'anne

Elle ne réclame pas I'immobilisation d'un gros capital «
le marchand a toutes facilités d’en augmenter ou d’en rédut
son stock selon les besoins de son commerce.

En un mot, si vous tenez plusieurs lignes d'une mén
branche dans votre magasin, vous diminuez le taux de v
frais et augmentez de bgaucoup votre profit net.

LES MARCHANDS DE CHAUSSURES

Le 25 janvier dernier avait lieu dans les salles du Ch
Canadien, le deuxiéme banquet annuel de la section des ma
chands de chzussures de I’Association des Marchands D
tailleurs du Canada, sous la présidence de M. E. Dussault.

Assistaient a ce banquet: MM. W. U. Boivin, préside
provincial de I'Association; J. A. Falardeau, président dy¢
succursale de Québec; J. A. Labonté, v:ce premdent'(rt
succursale de Montreal Jos Morrier, tresoner J. G. W
n
chands de nouveautés; J. A. Beaudry, Ch. Desmarais, A.
Desmarais, H. Pepin, Jos. Lassalle, Denis Demers, J. O. Rc
lerice, C. R. Lasalle, Herman Singer, G. H. Featherstor



Jos. L. Greenspon, William Murray, H. Neville, de “Shoe
and Leather Journal”; R. L. Werry, de “Footwear Journal”;
A. M. Shink, président de la section des marchands de chaus-
sures de Québec; Arth. Voyer, vice-président; J. A. Mercier,
secrétaire; Joseph Charland, Jos. Plamondon; J. B. Bélanger
et A. Boisjoli, de Québec; J. E. Deslauriers, 2éme vice-prési-
dent de'la section des marchands de chaussures de Montréal;
J. F. A. Alain, Raoul Vinette, P. Chicoine, C. E. Frégeau,
I'. Robitaille, Ernest Labelle, Emile Larose, Emile Labelle,
l-d. Bélanger, J. H. Cété, B. Moise.

Le banquet fut des mieux réussis, et la franche gaité et
la parfaite cordialité n'y manquérent pas une seconde.

Au cours de la soirée les toasts suivants furent portés:
au Roi, par le président, M. E. Dussault; au bureau fédéral
de I'Association, par M. J. G. Watson; au bureau provincial
de 'Association, par M. W. U. Boivin; a la section de Qué-
bec, par J. A. Falardeau et J. A. Labonté, enfin aux sections
socurs, par M. J. O. Gareau.

TRAVAILLEZ, PRENEZ DE LA PEINE

Certes, 'envie est vieille comme le monde, et si, en
tant que morale, il est sain de s’en défier, il faut en matiére
commerciale la bannir de son espoir.

Le monde est plein de gens qui, “a priori”, paraissent,
vu leur situation privilégiée, autorisés a espérer raisonnable-
ment une brillante position, “mais qui laissent, sans que l'on
sache pourquoi, leur affaire péricliter et mourir entre leurs
mains.

C'est, nous direz-vous, que ces étres manquent d’éner-
gie et-de courage, n'ont pas le “feu sacré” qu'il faut, de nos
jours, pour vaincre la concurrence toujours plus forte et
plus avisée.

Pas toujours, croyez-le bien.

Nombreux sont les jeunes gens, surtout parmi les fils

d¢ maison reprenant la suite de leurs parents qui, au lieu de
concentrer leurs efforts a étudier a fond leur affaire, a en
chercher les subtilités et les adresses, perdent un temps pré-
cieux a envier la part de leur voisin. '
" lls se font un tableau noir de leur situation, des dangets
qu'elle présente, des ennuis qu'elle provoque, et voient bril-
ler d’autre part comme un joyau de prix l'affaire qu'ils eh-
vient.

L'imprévoyance du jeune homme qui, sans souci se lais-
se glisser sur la pente aisée et naturclle ou l'attirent encore
plus vite les conseils de ses parents, est souvent causc pre-
micre de ce malaise épouvantable qu'il éprouve alors.

: Alléché par le charme d'une ‘situation prospére toute
il criée, il ne songe pas assez, avant d’arréter sa décision, aux
heurts qu'auront 3 subir ses goiits et ses sentiments.

Les parents, heureux de penser que leur enfant demeu-
rera auprés d’eux et fera grandir soms leur égfde I'édifice
au'ils ont commencé, qu'il parfera le réve de leur vie, écou-
tant plus la voix du coeur que celle de la raison, font le
reste. Et voila notre jeune homme bien mal armé, pour lut-
tr contre les obstacles qui ne manqueront pas de surgir de-
vant lui.

Dééespéré il maudira la destinée et le mauvais sort, sans
<inger qu'il est une sagesse de la destinée et que lui seul
"1 son imprévoyance et sa maladresse est cause de son éga-
r-ment.

Qu'il pense alors que pour lhomme d’action les regrets
¢ nt superflus, et les lamentations inutiles.

Qu'il m;upense pas'que l'affaire de son voisin est la seule

‘nne, mais au contraire que la snenne i lui est intéressante
¢! productive, capable de ges_eXi-
-wnces. Du courage, point de cupidité, et il vaincra W“S les

vhstagles, _
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Vous-n'aimez pas votre métier parce que vous le con-
naissez mal. Etudiez-le, creusez-le, et vous trouverez dans
le plus morne des états l'intérét qui manque a votre vie. Les
premiéres pages des livres sont souvent ennuycuses et fati-
gantes ct cependant ne sont-elles pas nécessaires a I'intelli-
gence du livre tout entier? :

Toute science en ses principes est aride et'insipide, mais
quiy persévére, et guidé par ces premiéres ébauches, veut la

-sonder et se l'assimiler toute entiére, trouvera bientot de

quoi satisfaire tous ses désirs.

Faites ainsi pour vos affaires; toutes sont capables de
devenir grandes et intéressantes si vous étes capables, d'en
extraire tous les profits.

Il est une science des plus petites choses comme des plus
grandes; toutes sont complexes et dignes d'une intelligence.

Persévérez, ayez un but, mais un seul raisonnable, dé-

" terminé et fixe; tendez vers lui de toutes vos forces, et vous

trouverez dans tous les sillons, fortune, élévation d'cspnt ct
de coeur.

Rappelez-vous le vieil adage:
Il n'y a pas de sot métier,
Il n'y a que de sottes gens...

REUNION DES MARCHANDS DE CHAUSSURES
i X Election d’officiers

L'Association des Marchands de Chaussures, section de
I'’Association des Marchands Détailleurs du Canada, a tenu
le 31 janvier écoulé une assemblée au cours de laquelle elle
a procédé au renouvellement de son bureau,

Le nouveau bureau constitué, se compose de la fagon
suivante:

Président, M. J. E. Desaulniers; 1er vice-président, De-
nis Demers; 2e vice-président, J. O. Boulerice; secrétaire,
J. F. A, Alain; trésorier, J. Morier; auditeur, J. W. Watson.

On a exprimé le regret, a cette assemblée, de voir le

peu di¢mpressement que mettaient les membres de I'Asso-
ciatior™a assister aux réunions; sur environ trois cents so-
ciétaires, quelques-uns seulement prennent la peine de ré-
pondre a linvitation qui leur est faite; on ne sairait trop
déplorer cette négligence qui peut priver la corporation de
'efficacité de décisions prises en commun et l'on souhaite
a l'avenir voir un peu plus d’enthousiasme et d'empresse-
ment parmi les intéressés, cc qui ne manquera pas de pro-
fiter a la cause commune.

Les nouveaux officiers élus et réélus ont fait part de
leur intention de s'octuper activement des intéréts de I'Asso-
ciation et d'augmenter le nombre de ses membres.

Les marchands de chaussures qui représentent une bran-
che trés importante du Commerce Canadien ne devraient
pas négliger de se réunir souvent et d’entamer les proble-
mes qui surgissent dans leurs affaires; les délibérations te-

nues entre gens d’'un méme métier sur des questions qui:

leur sont propres donnent naissance i des projets, 3 deg dé-
cisions et i des suggestions qui forit ledir chemin et aboutis-
sent 3 des résultags dont chacun retire profit. Il y a donc
lieu d’espérer que les marchands de chaussures soucieux de
leurs intéréts seront plus assidus a ces sortes de conseils

" corporatifs ou se débattent ‘les questions les plus intéres-

santes afférent directement a leur commerce.

Avant de clore la réunion, sur proposition de M. La
Salle, il fut résolu qu'on autorisait le secrétaire de I’Asso-
ciafion a adresser une lettre a différents fabricants de chaus
sures pour les prier de cesser de vendre au prix de gr’oi
mais_en détail; des chaussures que certains privilégiés es-

sayaient de se proM@ﬁerm_dﬂm t des mars
chands détailleurs,

.



Placez votre ordre de bonne heure

et évitez une expédition tar'divé.
Chaussures en Feutre

_pour 1912

Les Voyageurs sont mamtenant en route.

La Marque “ BERLIN * est connue du commerce comme celle sur laquelle on peut le plus compter et
comme représentant les Chaussures en FEUTRE et les PANTOUFLES de la plus haute qualité sur le marché,

L'assortiment que nous offrons, cette année, surpasse tout ce qui est offert au commerce. Nouveaux
Styles, Nouvelles Particularités, Variété plus Grande, Qualité la plus Fine.

Le matériel et la main-d'ceuvre soht les meilleurs que l'on puisse se procurer, ce qui garautit au

Détaillant une ligne de vente rapide et au consommateur le maximum de confort, de chaleur ct de service.

Le Feutre est traité spécialement pour assurer des couleurs ne passant pas.

Nous sommes Seuls Agents de Vente pour :

Berlin Felt Boot Company Limited, Berlin, Ont.

CANADIAN CONSOLIDATED RUBBER COMPANY LIMITED.

SUCCURtALES :

St-John, HALIFAX, Sydney, Yarmouth, Ncg,ou, Monoton, Chldonuovm. MONTREAL, Qu‘boo Granby, Ottawa, Kingsten, TORONTO,
Hamilton, Brantford, London, Port Dathoustle, Beriin, WINNIP(O. Régina, Saskatoon, Qal.avy. Edmeonton, VANCOUVER, Vieteria.
e
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Quelques Nouveaux Styles

Chaussures en Feutre

Marque “BERLIN.”

Donnez-nous votre commande pour 1912,

L . . A 0o N A}
Nos voyageurs sont maintenant en route avec la Marque “‘Berlin” de Chaussures en Feutre, Chaus-

settes Tricotées d’Hommes de Chantier et un assortiment spécialement attrayant de pantoufles.

CANADIAN CONSOLIDATED RUBBER GOMPANY LIMITED.

seulsAgenisdeXem 26 Succu raalesdan?gout le Canada.

3r
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. FINANCES

Mercredi dernier, la faiblesse du marché de New-York a
cu sa répercussion 3 Montréal sur la plupart des stocks ac-
tifs qui ont décliné. Le volume des affaires n'a été que mo-
déré. Le mouvement a la baisse & New-York a eu l'effet ha-
bituel de ralentir les transactions.
Plusicurs valeurs n'ont pas

Le ton du marché, qui
était meilleur, en a été affecté.
ccbcndant suivi le mouvement de baisse, parmi elles/le Win-
nipeg Railway, qui a fait un bond d 2614 et s’est “maintenu
A ce niveau jusqu'a la cloture. L'action Shawinigan était en
gain de % point. Le Canadian Pacific et le Soo étaient un
peu plus forts, ce dernier avangant d’un demi-point a 131 et
le premier se maintenant a 231, Le Dominion Steel a été la
principale action de la journée. La cote-de cette valeur, qui
était plus élevée que la veille a 6034, & louverture de la

bourse, baissa assez fortement pour se vendre d 383, clle

‘remonta-a.59, puis redescendit a 5874. Dans I'aprés-midi, la

cote fluctua de 504 a 5934%. ‘Le¢ Detroit s'ést vendu davan—— ~

tage cn raisons de rapports requs sur les intentions qu'a la
ville de presser son procés contre la compagnie. .Le Mont-
real Power s’est-vendu ex-dividende 2 pour cent; cette action
était plus active, mais plus faible que les autres valeurs.
En cloture elle était a2 190 et en perte de 174 point. - Les ac-
tions de banques ont été assez actives, principalement celles
de la Banque Royale cotées a 228%. ‘
P

"Des rumeurs circulent a l'effet que des banques vont
opérer teur fusion. Le bruit que la Banque de Montréal al-
lait s'adjoindre comme partenaire une autre banque a été
suivi de l'annonce que les Banques Impéfialc et Standard
allaient fusionner. Ces deux banqués sont de fortes institu-
tions finaneiéres, dont la force serait encore augmentée par
leur fusion. Cette rumeur n'a pu étre confirmée, mais est
plus qu'une déclaration officicuse et, dans les cercles finan-
ciers de Toronto, on lui accorde quelque autorité.

D’aprés son rapport de 1910, la Banque Impériale avait
un capital autorisé de $10,000,000 et un capital versé de $5,-
760,559.25; la Banque Standard, un capital autorisé de $3,-
000,000 ct un capital versé de $2,000,000.

L
L ] ]

~.
Le Canadian Northern annonce une augmentation de

$114,600 de ses recettes nettes pour le mois de décembre der-
nier, soit 40 pour cent de plus que ses recettes nettes en dé-
cembre 1910.
dernpier, les recettes brutes de la compagnie ont augmenté de

Pour les six mois terminés le 30 décembre

$2,288,100 et les recettes nettes de $454,100 par rapport a la .

méme période en-1910. L’augmentation des recettes nettes
pour le semestre est d'environ 18 pour cent. Pendant la

troisieme semainé de janvier, la compagnic—a—augmenté-s=g

recettes brutes de $57,900, soit d’environ 30 pour cent,

Le chiffre des opérations de la_ Chambre des Compensa-

™

tions de Montréal continue & augmenter; la semaine der-
niére. il s’élevait a $43,000,468, relativement i $39,959,194 pour
la semaine correspondante en 1911 et $41,180,444 en 1910.

*
* *

Nous lisons dans la circélaire de MM. McCuaig Bros.
& Co.: — '

Jien que le marché local ait été assez tranquille, la se-
maine derniére, les mouvements des valeurs Dominion Steel
Corporation et Detroit United ont quelque peu ravivé I'inté-
rét du public aux opérations de bourse.. L’argent a continué
a devenir plus facile.et plusieurs préts importants ont été
faits a 5 pour cent; tout indique que ces conditions continue-
ront a se maintenir quelque temps. Il n'y a pas eu de chan-
gement récent dans I'état des affaires; mais les perspectives
indiquent une année exceptionnellement bonne qui devrait
affecter. favorablement les valeurs canadiennes.

Il s’est fait plusieurs transactions dans le stock de la
nouvelle Compagnie des Tramways, les premiéres ventes s'é-
tant effectuées a 36 et ensuite 4 34. Le fait que les stocks de

-la compagnie Montreal Tramways et de la Canadian Light

& Power Company se sont vendus a 46 fait supposer que ces
stocks entreront dans la nouvelle compagnie sur un pied
d’égalité; mais la base d’échange d’une action et demie du
nouveau stock pour une de I'ancien n’expliquerait pas la dif-
férence actuelle de prix entre les nouvelles et les anciennes
valeurs. Il est rumeur de l'absorption de la compagnie
Soathern Counties Railway ct d’un certain nombre de betitcs
compagties de force motrice, par ]Ja compagnie actuelle, qui
serait naturellement controlée par les chefs des deux com-
pagnies mentionnées plus haute,

De la revue de J. S. Bache & Co., banquiers a New-York:

Le ralentissement des affaires n’est pas nécessairement
une indication que l'activité manifestée en décembre est
épuisée. On ne peut guére s'attendre a ce que I'inertie des
affaires qui a prévalu si longtemps soit vaincue d’un seul
coup et par un mouvement continu vers une reprise. Au
contraire, il faut s’attendre & ce que cette reprise se fasse par
une série de mouvements temporaires et accélérés, suivis
d’accalmies, jusqu'a ce que le mouvement suivant gagne de la
force. En outre, les réglements de fin d’année et la conti-
nuation d’une température rigeureuse produisent d’habitude,
méme dans les années ou les affaires sont le plus actives,
une morte-saison a l'approche de février. Dans une sem-
lable période, on ne peut pas s'attendre a un grand enthou-
iasme dans le monde des affaires. Dans I'industrie du fer
et de l'acier, les perspectives sont favorables. On s'est ef-
forcé d’expliquer le léger rafentissement des affaires en I'at-
tribuant aux discussions dfi Congrés sur le tarif, discussions
dans tesquettes Pindustrie-de l'acier_est choisie comme vic-
time. V ’ )

Quant 3 ce qui est du tarif, 'industrie de 'acier n’a pas
besoin de s’'inquiéter. On peut étre certain que le président
des Etats-Unis ne signera pas de décret avant d'avoir re¢u

& ce sujet un rapport de la commission du tarif.

- »
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INFORMATIONS FINANCIERES
¥ Taux du der- Dernidre
Actions Ocdinaires ot Actins Privilégites | capitalpaye |  meserve | Pairdes Actions |ader Dividende| oo T ,_"".';',.".
BANQUES . N ] au 2§ ilnv iu ter fev,
Banque de Montréal ..o 000 eenne..n., s v vamenis va $15.499 790"  $15,000,000 $100.00 108 249 245
Banque du Nouveau-Brunswick...........ccvvuuee coeen 1,000,000 1,790,000 100,00 13% | i 260
Banquede Québec ...uvvuiiiiiiiiiiiiiiiiiiiiniiiiieaen. 2,500,000 1,250,000 100.00 7% 133 | eevenen.
Banque de la Nouvelle-Ecosse ............ ... Siaisie-aisiaie wiols'e 3,984,790 7,474,447  100.00 4% 278 276
Banque de Toronto..... oS TSIVRINIS NSRS S 6 SN e s s nTs 4,641,625 5,608,050 100.00 n% 209% 209
Banque Molson............eooivinnvnnnnn.n, oisisietsiots olselels 4,000,000 4,600,000"  100.00 1n% 2074 210
Banque des Cantonsde I'Bst ....................c..eee 3,000,000 2,400,000 100.00 9% 212 212
Banque Nationale ..... o ieminieie Binieisinta W niess b SRS 6 RS sioes 2,000,000 1,300,000/  100.00 % 123% 123%
Banque des Marchands du Canada .................. o oins 6,000,000 5,400,000/ 100.00 10% 200% 197
Banque Provinciale. ..... o16 S]eis1 6 5ie s seieTEIT TR e T M ALe 0 (TS $a3im 1,000,000 500,00¢ 100.00 %
Banque Union du Canada .......... slmies; sEsEs sl Seies 4,918,600 3,059 30¢ 100.00 3; 150 152
Banque Canadienne du Comumerce. . e R 11,773 395 9,818,716 50.00 10% 216 216%
Banque Royale du Canada...........e0eeevnn..nnns oL 6,251,080 7,056,188 100.00 12% 224 228%
Banque d’Hochelaga.... * ¢ . ... ..eviiiiiriiinnrnnnnns 2,937,000 2,650,000  100.00 9% 165 164
Banque d’Ottawa... ............c00ene. DOO0000a00T _ 3,500,000 4,000,000 - 100.00 "% e 210
Banque Impériale du Canada.........0..c0eeeun.. e 5,998,4c0 5,998,40¢ 100.00 12% 238 || L.
CHEMINS DE FER Débentures
Canadian Pacific Railway (Ordinaires)................... 180,000,000  146,283,49; 100.00 10% 231% 231
Duluth S.S. & A Railway (Ordinaires) .................. 12,000,000|+*+esoesssee 100,00  |..ciuiseunnn. TR |
do do do  (Préférectielles).. 10,000,000+ + ¢+t seeeeer 100,00 | .iiiiaannn ceevees in
Minn, St. Paul & Soo Railway (Ordinaires).. 20,832,000| <+ coeeeeens 100.00 7% 1334 131
do do do do (Préférenllellu) .......... 10,416,000+ =+ +vveseene. 100.00 7% | ceeeeeer] iiian .
TRAMWAYS ELECTRIQUES .
Detroit United Railway......... e e S N e e e s - 12,500,000 21,887,00¢|  100.00 5% 6554 59%
Dufuth Superior Traction ."..... N DO DO R R 3,500,000 2,500,000/  100.00 $% | ceeeennn
Halifax Electric Railway..... .evoveieeeiennnnnnns St 1,400,000 600,00¢ 100.00 2% | soeeena. 156
Havunn E]ectric Railway (Ordinairu ............. vie tols 7,500,000 eces ceetann. 100.00 B B
do  (Préférentielles)......... oo oy 5,000,000+ 0 csseceons 100.00 6% . 100
Illinoancﬁon Co. (Ordinaires)........ccconevunnvnnnee 9,964,000 <+t eeerannn 100.00 ceveniin]| secenes S
do do (Préférentielles)....,......... sosans 5,000,600  24,957,813]  100.00 6% 90X go
Mexicnn Li% t & Power (Ordinaires)............... 00008 13,585,000( ccecscecneen 100.00 4% | cveeeen. 3
do Préférentiellu) .......... s wiens 2,400,000| ¢ s+ seseveres 100.00 7% | ceeennn. ey
Montrulsmthilmy).. alna'seelsiuistesiotoles eteleigieina i 8 calens 10,00¢,000 4,420,00¢ 100.00 10% 22§ 226
Porto Rico RAIIWAY....cuvvuneieee corunnneeeoennnnnennss 3,000,000 2,941,50¢ 100.00  |.i.s. R -76% 773
Quebec Railway, Light & Power ................. R 9,300,500 8,654,400 100.00 S tann 51 §1Y%
St. John RAIIWAY. ... vovviviiinrneres conennres on veanes 000+ = ++ evanesaans 100.00 6% - | ceeeenn
Sao Paulo Tram., Light & POWEE - vvverenninn oo eieyen 10,000,000 6,000,00¢ 100.00 10% 192} 192
Toledo Railway & LGB oo oisioms vasainie s stms s sissiominis wisioss i 12,000,000 13,257,00¢ 100.00 | ...uuuennn. TP O
Toronto RAIIWAY. ... ..cove civiineiire ceiieieeenneenns 8,000,000 3,992,3%|  100.00 7% 135 131
Tri-City leway & Light (Ordinaires)................... 9,000,000 -+ ssve senns | 100,00 f........l] el At GO0
do do o (Préférentielles) ................ 2,825,000, 8,068,000 109.00 6% RRPT
Twin City Rapid Transit (Ordinaires)........ ........... 20,100,000, 19,503, 100.00 6% 105 10§
do do do (Préférentielles)................. 3,000,000 - ++esecocean. 100.00 7% O80T 5 e sieie
Winnipeg Electric Street Railway..... . N ! 6,000,000 5,578,000,  100.00 10% . 261 %4
VALEURS INDUSTRIELLES
British Columbia Packers (Ord naires).........o..c0vuunne 2,500,000] «ccetaeesann. 100,00 |...ioneeanes] sosevnce] iiiiaas
do do do (Préférentielles)................. 1,500,000| ««ceveee cuys 100,00 | 7% [ eeeeeoi| il
Canadian Car & Foundry (Ordinaires).....,.co0oeeennnn. 3,500,000(« ¢ os cenenrans 100,00 62
do do ( Préférentiellu) S ODIE00 000G § 000,000 3,500,00¢ 100.00 105
Canada Cement (Ordinairea Silitae el e 13,500,000 100.00 28y
do do (Préférentxe 168) v nnevsnneens e 10,500,000 5,000,00¢|  100.00 7% 90§ 88%
Canadian Converters. . 2o §rieie ors s als lainiesis leTEis s Iste B o8 VIO 1,733,500 474,00¢ 100.00 37 34
Dominion Steel Co. ......... e e e R 35,000,000 - -+ ++c e eeeanns 100.00 4% - 594 59%
Dominion Textile Co. (Ordinaires). . e e eeereenn 5,000,000] - +-veteees oen. 100.00 5% 67 664
do do Préférent:ellu .................. . 1,859,030 3,040,275  100.00 7% To0 100
Lake of the Woods Milling Co. (Ordinaires).............. 2,100,000/ -+« seve ases 100.00 8% 136 138
do do do é Préférentxelleo) .......... 1,500,000 1,000,00c| 100,00 gﬁ 122 122
Laurentide Paper Co (Ordinaimz s s 1,600,000( -+ e eoeeanes 100.00 % 156 | ....... .
do do  (Piéférentielles). . paun et 1,200,000 1,200,00¢|  100.00 gﬁ R ERTTTR T
Montreal Cotton Ltd (Ordinaires). ..................oees 3,000,000 500,000/  100.00 % 30 Il ssenicnn '
do do  do (Préférentielles)............... siuiorarsl| mimrare s areeietis s | S0 2 e fwisisie eiaias | sraa e relse 6 8 s 31k [isiete ¢ seeees 104 103
Montreal Steel Works (Ordinaires) .................... 700,000| s+ e svnnrenen 100.00 7% T EETTTRO
do do do (Préférentielles).................. 800,000/ -+ cvennennns 100.00 4. 2 IETTTE VTS PPPPPp
Nova Scom Steel & Coal (Ordinaires).................... 6,000,000/« ++ v 0o e 100.00 g% : 93% 93%
do (Préférentielles) .......... eeees 1,030,000 6,c00,000/  100.00 . 20 IEPPESTRD 130
Ogilvie Flo‘x M:lls Co. (Ordinaires).......o.ccovevnenns b 2,500,000] ¢ ccceens cones. 100.00 8% 125 125
do do éPréférenﬁelles) .......... P - 2,000,000 457,263 100.00 S £ 20 IERTRSYE 122
Penmans, Limited Ordinaires)...............ccuue... o 2,150,600/ cv0ceue onenn- 100.00 4% 61 37%
do do . Préféxentiellu) ................ R 1,075,000 2,000,000 §.00 6% 87 7%
DIVERS j
Bell Telephone Co............... A OeD i sasie = 12,500,000 3,649, 100.00 8% 147 147%
mch niec Onlimirec ........................ 50,000/ .0ucuuscunnnn 100.00 5% 7% ........
Préférentiellea) OIS TR 50,000,000| . .1 cxconsanen 100.00 4% ceieeen, 75%:"
uontmx nght, Hut & POWEr......cccuuenns A 17,000,000/ 10,107,000  100.00 8% 194 190
Montreal Telegraph.... .........cc0evneneeneennens 100,000/  100.60 8% 147 147
Ottawa Light, St & Pomwer Co.. pagwo  100.00 6% 84| 151
Richelieu & Ontario Navigation Co............ 1,123,573)  100.00 6% - 1223 121
Shawinigan Water & Power Co......... 5,000,000 100.00 “* 128 126}
MiNEs '
~— Amalgamated Asbestos (Ordinaires)............coosvver il i e tos T Tt FRSRSUVOTSREN PR O N
% do  (Préférentielles) 1,875, 8,000,000/  100.00 7% TRTT IR
Black Lake Asbestos Co.(Ordinaires)............. 3,000,000(.ceccaceces oe 100,00 ceesenes
do do do (Prélérentiellu) e ste sfetotcle 1,000,000 1,100,000/  100.00 | .......... EEXTEEY EETTTRPPD
1,999,957 |-« oe eencuscens 1.00 6o% 3.12 3 00
International Coal Ordinaires).................. §00,000(...... 0000000, 100,00 7% verene o] sessnnee
_“. “ “ mm.u.)......'.._ iviee u,.” ceevesesese sene !00“ 1’ eect oo pecccece
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EPICERIE

Sucre, baisse de 10c par 100 livres.

Noix de Grenoble, hausse de 4c par li-
vre.

Amandes de Valence, hausse de 1c
par livre.

Abricots de Californie, baisse de 25c
par douzaine.

Sel d’Epsom, hausse de 1c par livre.

D’aprés des informations regues cette
semaine, l'approvisionnement en con-
serves de saurmon n'est pas considérable;
mais on pense qu'il est juste suffisant
pour attendre la prochaine production.

Les affaires sont bonnes et les com-
mandes atteignent un fort volume. Les
prix en général sont trés fermes,

~  SUCRES

Trés honne demande pour petits lots.
'Une baisse de 10c par 100 livres a été
déclarée le 25 janvier a 12.45 heures.

Nous cotoéns: .
Extra granulé baril les 100 Ibs. 5.40
Extra granulé .. sac les 100 lbs. 5.35

Extra granulé, 4 baril, Ies 1001bs. 5.55
Extra granulé, balle 5 x 20 les
’ . 100 lbs. §5.45
Extra granule, banl les 100.lbs. 5.80
Extra ground, bte 501bs., les 100
lbs. 6.00
Extra ground i bte 25 lbs, les
o . .. 100 lbs. 6.20
No I Yellow ) barrl les 100 lbs. 5.00
No 1 Yellow .. sacs, les 100 Ibs. 4.95
Powdered .. .. .. baril 100 lbs. 5:60
Powdered bte 50 Ibs,, les 100 lbs. 5.80
Paris Lumps % bte 25 lbs. les 100
i Ibs. 6.43
Crystal Dlamond banl les 100
T : Ibs. 6.45
Crystal Diamond i bte 50 1bs.
o . .. les 100 Ibs. 6.25
Crystal Dramond $ bte 25 lbs.
. les 100 lbs. 6.45
Crystal Dlamond Domino, 20 car-
ton § lbs. .. .. .1 CSE. 7.40
Sucres bruts cnstalllsés .. .. Ib. o.o05%

Sucres bruts, nin cristallisés lb. o.05
Ces prix s’entendent au magasin du
vendeur 3 Montréal.

MELASSES

Trés bonne demande pour la saison.
Barbade, choix, tonne .. 0.33 0.34 0.36
Barbade, tierce et qrt. 0.36
Barbade, demi qrt. .. 0.38 0.39 0.41
Mélasse fancy, tonne .. 0.3
Mélasse fancy, tierce et

quart ..

Mélasse fancy, demi- qrt
Les prix s’entendent:
pour territoire ouvert; 2e colonne, pour
territoire combiné; 3e colonne, pour

Montréal et ses‘environs.

0.40 0.41 0.43
0.42 0.43 0.45
1ére colonne,

0.37 0.39°

Farine d’'avoine fine .. sac 0.0Q0 2.50
Farine d’avoine roulée, brl. 0.00 5.25
I'arine de sarrasin .. sac 0.00 3.10
I'ar. de blé-d’Inde ord., sac 0.00 2.00
Banner Saxon et Quaker .
Oats, et Ogilvie, caisse 0.00 3.95
Cream of wheat .: .. cse 0.00 §.7§
Fecrrle de mais, 1re qlté,Ib 0.063 o0.07
& 2e qlté, Ib 0.04% 0.043
Fécule de pommes de terre,
‘qpts de 1 1b. .. .. .. doz. 0.00 1I.35
Vermicelle, macaroni et
‘spaghetti Canadicens.
En vrac .. . . Ib. 0.00 o0.04
En paquets de 1 1b. .. .. 0.06 0.06%
Boites de 4 Ibs. .. bte 0.00 0.18
Qualité extra fine
En vrac .. . ve «v .. 0.00 0.05%
Paquets de 1 1b. .. .. .. 0.00 0.06
Nouillettes aux oeufs:
Paquets de 3 Ib. .. .. Ib. 0.00 "0.07
En vrac. cse de 10 1bs. . Ib. 0.00 0.06
Vermicelle, macaroni, spa-
ghetti, pates assortles, al-
phabets, chiffres, ani-
maux nouilles, coudes,
—-importés-en vrac. .. Ib. 0.00 o0.07}
En paquets de 1 Ib. .. Ib. 0.00 0.08
Tapioca pearl, la Ib. . 0.07 0.08
I'apioca seed .. .. .. lb. 0.06% 0.07%
Tapioca-flake .. .. .. Ib. 0.07% 0.08
Sagou .. .. .. .. .. ..Ib. o0.05 0.06%
SAINDOUX

La demande pour le saindoux pur est
simplement passable; clle est bonne pour
le saindoux composé.

Saindoux pur

Nous cotons:

En seaux en bois de 20 Ibs.,

le seau .. . 0.00 2.65
En seaux en fer- blanc de

20 lbs., le seau .. . 0.00 2.65
En tinettes de 50 lbs. ~ b, 0.00 0.133%
Canistres de 10 Ibs. .. Ib. 0.00 0.13}
Cnistres de 5 Ibs. .... 1b. 0.00 o0.14
Canistres de 3 lbs. .... Ib. 0.00 0.14%

FROMAGES CANADIENS

Les petits fromages' d'cnvrron 20 lbs.

sc vendent aux eprcrers 16c a 163c la li-
vre.

ey

'GRAINS ET FARINES
Marché de Chicago

Mercredi dernier, les prix du blé bais-
sérent en raison surtott de signes d'un
arrét de la demande extraordinaire qui
a eu Tlieu derniérement pour le blé:d'In-
de. En cloture, 1¢” marché était farl)le et
les prix étaient inférieurs de 3c 4 fc a dc
a ceux de la vcrlle

Des maisons & commission ayant fait
de fortes ventes de blé d’'Inde, le mar-

FARINES ET PATES ALIMEN- ché de ce grain était farhle en cloture,
TAIRES . m:;m les prix gagnargnt ic A ic.
. Javoine gagnait 4c par rappo
Nous cotons: prix de la veille. P HROSS £o%
Farine Five Roses .. qrt. 0.00 6.50 Mai 4
Farine Five Roses .. sac 0.00° 3.10 ¢ . ;"* ]mé,
Far. patente hongroise, qt 0.00 6.40 R d'Inde . 0'6)22 o,gs
Far. patente hongroise, sac 0.00 3.15  A\qine 0 7; 0,074
Far. “Regal”, qrt. . 0.00 6.00 Y 0.518 0.47%
Far. “Regal”, sac .. .. .. 0.00 3.00 Mafché de Montréal
Y, qrt. .. .. .. 0.00 4.90 Grains _
Far. »strang_ht rollers, sac .._0.00 2.30- I.a demande est excellente pour I'a-
Rar. 4 pitis. Ocean, .. sac 0.00 3.00 voine, qui est trés rare sur le marché, a
‘Farine 3 patis. Ocean, qrt. 0.00 §.50 cause de lencombrement du fret ‘dans
Far. d'avoine granulée, sac 0.00 '2.75 1I'Ouest: On ne peut s’en procurer pour
Far. d'avoine Standard, sac 0.00 2.75

A

peuvent attendre, peuvent donner leurs
ordres -pour expedrtuk_f,uture
Nous cotons:

Blé du Nord No-1 .. .. .. 1.09 I.10
Blé du Nord No2 .. .. .. 1.06 1.07
Blé du Nord No 3 .. .. .. 1.01 1.02
Blé du Nord Feed .. .. .. 0.75 0.76
Avoine Man. No 2 .. .. .. manque
Avoine Man. No 3 . 0.50 0.51
Avoine Qué. et Ont No 2 manque
Avoine Qué. et Ont. No 3 manque
Avoine Qué. et Ont, No 4 manque
Pois ord. prix nomim. .. 0.97 O.

Sarrasin (48 Ibs.) .. .. .. 0.72 0.73

Blé-d’Inde jaune No2 .. .. 0.74 0.75
Farines ‘

Les prix sont trés fermes, mais sans
changement, et la demande pour les en-
grais est trés bonne.

.. Patentes du printemps:

Royal Household .. 2 sacs 0.00 5.60
Five Roses .. .. .. 2 sac® 0.00 5.60
Glenora .. .. .. 2 sacs’ 0.00 5.I10
Harvest Queen . 2 sacs 0.00 §.I0

Fortes 2 Boulanger: )
Bakers Special .. . 2 sacs 0.00 4.90
Manitoba S. B, .. 2 sacs 0.00 4.40
Keetoba .. .. .. .. 2 8acs 0.00 4.90
Montcalm .. .. .. 2 sacs 0.00 4.90

Patentes d’Hiver:
Hurona (3 patisserie) 2 sacs 0.00 5.60
A do 2 sacs 0.00 4.50
Straight rollers .. .. baril 0.00 4.10
Straight rollers. .. .. sac 1.75 1.85
Farine de blé-d’Inde blanc

pour boulangers . 2 sacs 0.00 4.70
Farine de blé-d’Inde pour

engrais . . 2 sacs 0.00 3.50

t Farine d’avoine
Avoine roul,, sac de 9o Ibs. 0.00 2.35
Avoine roulée .. .. baril 0.00 4.85

Issues de blé en sacs

Son Man, au char, tonne 0.00 23.00
Gru Man, au char, tonne 0.00 25.00
Son d'Ont., au char, ton.. 23.00 24.00
Middlings d'Ontario, au

char tonne .. .. 0.00 28.00
Moulée pure, au char 31.00 32.00
Moulée, mélangée, au char 26.00 29.00

FROMAGE
Marché Anglais

MM.Marple, Jones. & Co., nous écri-
vent de Liverpool, a4 la date du 19 jan-
vier 1912:

l.a demande de la campagne continue
a étre soutenue et le marché est ferme.
Les détenteurs ne sont pas disposés a
rencontrer les vues des acheteurs et se .
montrent fermes, ' bien que naturelle-
ment les prix extrémes réduisent consi-
dérablement les transactions; d’autre
part il est indubitable que l'approvision-
nement est trop faible.

Nous . cotons:

Fromage blanc de I'Ouest.

Fromage coloré de I'Quest

Fromage blanc de Nouvel-

le-Zélande (ex-Londres).

Fromage coloré de Nouvel-

le-Zélande (ex-Londres).
] P L ]

MM. Mrlls & Sparrow nous écrivent
de Londres, a la date du 19 Janwer "1912:

Les affaires continuent 4 étre plutot
calmes, et les prix sont plus faciles. Ce-

74/0 & 75/0
74/0 4 75/0

73/0 a 74/0
73/0 & 74/0

promptc expedrtlon Cependant ceux qm

“Ta est du a Ta hausse réecente, alors que

les acheteurs prenaient un peu de stock
extra; mais nous pensons qu’il n'y a rien
aceraindré et que les achetéurs revien-

dront sous peu sur le marché,
. P T

3 Load



Nous cotons:

Canada blanc et coloré

haut choix .. .. .. .. .. 74/0 d 75/0

Nouvelle-Zélande, blanc et

coloré, haut choix .. .. 72/0 3 73/0
Marché de Montzéal

La demande est passable)

Les épiciers paient le fromage 17¢ la
livre.

Le marché a regu, la semaine dernijé-
re, 176 boites. Depuis le 1er mai, les ar-
rivages ont été de 1,831,214, contre 1,982,-
475 pour la méme période, il y a un an.
(’est une diminution de 151,261 boites.

BEURRE
Marché Anglais

MM. Marples, Jones & Co., nous écri-
vent de Liverpool, & la date du 19 jan-
vier 1912

Il y a eu quelque agitation dans nos
journaux locaux au sujet des prix extré-
mes qui existent, et beaucoup affirment
qu'une combinaison a été formée pour
accaparer le marché. Il y a évidemment
quelque vérité dans cette assertion; d'a-
prés nous, les prix sont trop élevés de
1d. par livre, mais aujourd’hui le marché
est plus facile, et la demande faible. La
cote officielle du beurre danois est bais-
—sée~de 3-kromers, :
Nous cotons:

Ladles des’ Etats-Unis . (manquent)
Irlande, crémerie, haut

choix .. .. .. .. .. .. (manque)
_Canada, crémerie, haut

choix . (manque)

Australie, haut choix. ... 131/0 4 133/0
Nouv.-Zélande, haut choix 133/0 3 135/0
Aagentine, haut choix .. 131/0 & 133/0
Sibérie, crémerie, haut

choix .. .. .. .. ...
Danois, crémerie, choix &

haut choix, en barils .. 134/0 4 138/0

s 40

MM. Mills & Sparrow nous écrivent
de Londres, a la date du 19 janvier 1912:

Les affaires en beurre danois sont
plutét tranquilles dans le nord, la gre-
ve du coton affectanf quelque peu le
ccmmerce et comme le beurre n'a pas
€1¢ entiérement vendu, la cote a été ré-
duite de_3 kroners.

_——'I} n'est arrivé que quelques futs de
Sibérie, cette semaine, et ils se sont ven-
dus facilement.

—Les arrivages d'Australie de la se-
maine derniére n'ont pas été entiére-
ment vendus, aussi au début de cette se-
maine, il y avait une bonne quantité de
beurre sur le marché, dont il a fallu dis-
poser avant l'arrivée des nouvelles car-
Laisons, comprenant environ 52,000 boi-
tes. 11 fut bientét évident que les prix
(xtremes de la semaine derniére ne se-
raient pas maintenus, et les acheteurs se

(manque)

durent céder jusqu'a ce qu'on eiit trouvé -

t:nrent sur la réserve, aussi les vendeurs
une base de vente, c’est-a-dire 126/0 a
128/0. A ces prix, il se produisit une
bonrie demande, et presque tout le beur-
re fut vendu. En certains cas, les ven-
deurs obtinrenn un shilling extra pour
des marques de qualité spéciale. L'offre
de beurre sans sel continue a étre plus
Iorte que la demande et trés -souvent ce
rt]u'rre se vend & moins que le beurre
stile,

—Du beurre de Nouvelle-Zélande est
arrivé
" pendant la premiére partie de la semai-

¢, les acheteurs luttant fortement con-
re les prix élevés demandés par les
vendeurs, mais ces derniers ayant fait
“cs concessions, les affaires sont plus
crtives, ; 0

Nous cotons:
~Danemark .. .. .. .. ..

Danem 135/0 4 137/0
victoria, haut choix, salé

126/0 4 128/0

is- a_eu une mauvaise vente

“~>
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Victoria, haut choix, sans

sel oo o0 wo we o .. .. 126/0 3 128/0
Victoria, choix, salé. 122/0 d 124/0
Victoria, chdix, sans sel 122/0 a 124/0
Nouvelle-Galles du Sud,

haut choix, salé .. .. 126/0 a 128/0
Nouvelle-Galles du Sud,

choix, salé .. .. .. .. 122/0 a 124/0
Nouvelle-Galles du Sud,

haut choix, sans sel .. 126/0 a 130/0
Queensland, haut choix

salé .. D T (manque)
Queensland, choix, salé . (manque)
Nou.-Zélande, haut choix 130/0 a 134/0
Argentine, haut choix,

salé .. .. .. .. .. .. 130/0 & 132/0
Argentine, haut choix,

sang sel .. .. .. .. 130/0 a 132/0
Sibérie, haut choix .. 126/0 a 128/0
Sibérie, choix .. .. 122/0 & 124/0

Marché de Montréal
La demande est assez bonne. Les épi-
ciers paient 35¢ le beurre de crémerie,
35%c le beurre en blocs et 30c a 3ic le
beurre en rouleaux; il n'y a presque
plus de beurre de cette derniére sorte.
Le marché a regu, la semaine dernié-
re 1,602 paquets. Les arrivages, depuis
le 1er mai, ont été de 493, 480 paquets,
contre 432,859 pour la meme période, il
y a un an, Il y a donc augmentation, cette
année, de 60,621 paquets.’

OEUFS

MM.Marple, Jones & Co., nous écri-
vent de Liverpool, 4 la date du 19 jan-
vier 1912

La demande est bonne.

Nous cotons:

Oeufs d'Irlande .. ,. .. ..
Oeufs du Continent

Marché de Montréal

Le marché a regu, la semaine dernié-
re, 1,737 caisses. Depuis le 1er mai, les
arrivages ont été de 228,831 caisses, con-
tre 193,730 caisses pour la méme pério-
de, il y a un an, en augmentatinn de 35,-
101 caisses.

La demande est bonne. On vend i la
caisse aux épiciers: oeufs chaulés, 35c;
ocufs frais, 43c la douzaine. Les oeufs
de cette derniére sorte sont trés rares et
les oeufs choisis manquent.

13/0 4 14/0
9/0 a 12/0

POMMES
Marché Anglais

MM. J. C. Houghton & Co., nous écri-
vent de Liverpool, 2 la date du 18 jan-
vier 1912

On a disposé, pendant la semaine,
d'une forte quantité de pommes d'Amé-
rique, du Canada et de Nouvelle-Ecos-
sc. Les acheteurs ont montré plus d'in-
térét, et le marché s'est amélioré. L'a-
vance était plus apparente pour les Bald-
wins du Maine, et bien que les prix
laissent beaucoup i désirer, ils sont au-
dessus du faible niveau qui existait de-
puis quelque temps. Cet état de choses
est sans doute dit 4 la condition meil-
leure des fruits. es Newtowns de Cali-
fornie se sont vendues davantage, mais
a des prix plus faciles.

PRIX A L’'ENCAN.

Veu;iredl Lundi Mercredi
[ 9, || 12 janv. 15 janv, 18 janv,
s.d.s. d. s_ds. s.d. s.d. s d.
Amérique—

Baldwin barif 73 150 76 170
Greenin '* 73 160 90 113
RénDavis  * 103 150 119 136 100 150
Golden-Russett '* 83 123 100
Stark o 123 169
Spy ‘g 123 79 106
Kings " 143 163 179 183
Novelle-Ecosse— ¢

Baldwin o ) 96 133
Ben Dav s o 16 .
Russett 139 186
Greening . . 53 70
stark $ 1o 13.3
Fallwater " 00 133

37

Canada~—
Ben Davi s [
Golten R'uuell * lgg :32 ll:g ;ig
Baldwin o 156 190
Gano 17 0
Stark 170 179
Virginie—
lbemarle Newton, brl 236
lifournie—
Newtown
(3% rgs.)bte 86 6 16 6 6
(41g8>) ' 73 go 73 79 62 36
" (Mrgs)t 63 69 63 69 66 79
LEGUMES
Ceéleri .. .. . .. la doz. 0.00 1.50
Betteraves le sac -0.00 1.25
Carottes . .. le sac 0.00 1.25
Choux .. . le quart 0.00 2.00
Choux-fleurs la doz. 0.00 0.00
Cresson.. . la boite 0.00 o0.50
Epinards la boite 0.00 0.50
Navets .. .e «. .. le sac 0.00 0.75
Oignons d'g:spagne le crate 0’00 3.50
Panais .. .. .. .. le sac 0.00 2.00
Patates (en gros), le sac go
Ibs. .. .. .. .. .. .. .. 0.00 2.00
Persil . la boite 0.50 0.00
Poireaux .. .. .. .. la doz. 0.00 0.60
Radis -.. . .. la doz. 0.00 0.60
Raifort .. .. .. .. .. lalb. 0.00 0.60
Salade de Montréal frisée,
) . -~ doz. 0.00 0.40
Salade de Montréal, pommée,
doz. 0.00 o0.30
FRUITS VERTS .
Bananes, régime (en crate) 0.00 2.25
Citrons Messine (300c) .. 0.00 2.50
Limons- .. la boite 0.00 1.40
Mandarines la boite 0.00 3.25
Ibs. .. .. .. .. .. .. .. 0.00 I.15
Oranges Navel .. .. .. .. 3.00 3.00
Pamplemousses mélangées,
cse 0.00 2.50
Ben-Davis No 1 e e e 4.00
Ben-Davis No2 .. .. .. .. .. .. 3.50
Baldwin No 1 oo ss w5 e ew 400
Baldwin No2 .. .. .. .. .. .. 3.00
Spy No1r .. .. .. .. .. .. .. .. 5.00

FOIN PRESSE ET FOURRAGE
Marché Anglais

I.e march de Liverpol est beaucoup
plus fort a 100s. ($24.00) c.if.

I.e marché de Londres est plus ferme
4 une avance de 3c. par tonne. ]l se fait
trés peu d'affaires dans ce-port, I'espace
pour loger la marchandise sur les navi-
res étant trés difficile 4 obtenir. Le
foin est coté sur ce marché 3 100s.
($24.00), c.if. .

L.e marché de Bristol est tranquille
i 100s. ($24.00) c.if.

Les prix sont plus élevés sur le mar-
ché de Manchester, 102s. ($24.48) c.if.

A Glasgow, le marché s'est amélioré;
le foin de bonne qualité moyenne y est
coté gos. ($21.60) c.if.

‘ Marché de Montréal v

La demande est passable et les. prix
restent sans changement.
Nous cotons sur rails & Montréal:

Foin pressé No 1 .. .. 15.00 16.00
Foin pressé, No 2 extra 14.00 15.00
Foin pressé, No 2 .. .. 13.00 14.00
Foin mélangé de tréfle .. 12.00 13.60
Tréfle pur .. ve +o .. 10.00 11.00
Paille d’avoine .. .. 6.00 6.50

PEAUX VERTES

Le prix des peaux d’agneau a encore
44 sé¢ de 10c. La demande est trés
bonne. -

On paie aux bouchers: boeuf de la
ville No 1, 13¢; No 2, 12¢; No 3, 1IC;
boeuf de la campagne, No 1, 13c;-No 2,
12c; No 3, 11¢c: Veaux de la ville No 1,
13¢; No 2, 12c; veaux de l1a campagne,
No 1, 13¢; No 2, 12¢c; agneau, $1.10;
mouton, $1.00; cheval, $2.50.
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MONTREAL.

FER-BLANC
DOMINION CROWN

Plaques au Charbon de Bois, réellement de
haute qualité, fortement étamées.
DEMANDEZ-LES A VOTRE FOURNISSEUR.

A. C. LESLIE & CO., LIMITED

Feutre
N'IMPORTE QUELLE QUANTITR

Toitures Goudronnées (Roofing) prétes dlposer, 2 et 3 plis,

Papiers de Conmstruction. Feutre 4 Doubler et & Tapisser
Produits du Goudron,

. Papier d’Emballage Brun et Manille.
Fabricants du Feutre Goudronné

«“BLACK DIAMOND "
Alex. McArthur & Co., Limited
¢ - 82 RUE McGILL, MONTREAL

Manufacture de Feutre pour Toitures: Rues du Hivre et Logan,
Moulin A Papier, Joliette, Qué. .

AN

éi 'PaApi‘el" :

Papier 4 Tapisser et 4 Imprimer,
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Ventes parles Shérifs
— b oot

Du 5 au 10 février 1912
~—District-de -Bedford

—Dam¢é Anna S. Norris contre Grant
C. Copping.

Canton de Ely—Un lot de terre situé
dans le huitiéme rang, connu aux plan
et livre de renvoi officiels du dit can-
ton comme le coin nord-ouest du lot No
676, avec toutes_les améliorations.

Vente a la porte de I'église de la pa-
roisse de Saint-Joseph d'Ely, a Val-
court, ainsi appelé, dans le dit district,
le 10 février 1912, 4 10 heures a.m.

District de Kamouraska

—Alfred Lavallée
Blanchette.

Paroisse de Saint-Pacome—i1° Un ter-
rain situé en la seigneurie de la Bou-
teillerie en la dite paroisse, lequel ter-
rain faisant partie du lot maintenant
désigné aux plan et livre de renvoi of-
ficiels du cadastre de la dite paroisse,
sous le No 97, avec maisons et aitres

‘contre  Joseph

_batisses y érigées, et dépendances.

2° Une batisse & deux étages utilisée

‘comme manufacture de beurre et de fro-

mage, avec les autres batisses et cons-
tructions y annexées, et tous les instru-
ments, machines, ustensiles, engins,
presses et objets quelconques servants
a la fabrication du beurre et du froma-

‘ge, et ‘une autre batisse d un étage, ser-

vant de boutique avec une glaciére, et
constructions quelconques se

“.le troisiéme rang de la seigheurie de la

Y

ﬂ‘ﬁhi_san T

Bouteillerie, en la dite paroisse, avec
tcus les droits d'occuper comme locatai-

‘re le terrain susdit qui fait partie du lot

de terre connu aux plan et livre de ren-
voi officiels du cadastre de la dite pa-
rcisse sous le No 100.

3° Une fromagerie avec construction

“y annexée’ et ‘tous les instruments, en-

gins, machines et objets

quelconques
seryant a la fabrication

du fromage,

.avec _constructions et dépendances se

trouvant érigées sur un rerrain situé sur

“le cinquime rang de la dite seigneuries

dans la . paroisse de Saint-Pacome, et

i désigné
au cadastre officiel pour la dite parois-
se sous le No 620.

v 4% Un terrain situé dags le -deuxiéme
st rang de la paroisse de

la Pocatiére, - faisant partie. du lot. No
60; du cadastre ojfjcicl pour la dite pa-
roisse, avec la batisse y érigée servant

‘
-

ainte-Anne _de -

de fromagerie, et les agrés et instru-
ments servant a l'exploitation et
opérations de la dite fromagerie, et dé-
pendances.

Pour étre vendus, items Nos 1, 2 et 3,
séparément a la_porte de I'église de St-
Pacome, le--8 février 1912, 2 10 heures
a.m, et item No 4, 2 la porte de I'église
de Sainte-Anne de la Pocatiére, le 2 fé-
vrier 1912 A 3 heures p.m.

District de Montréal

—Alfred Deschambault contre Elias
Rivet.

Ville de Maisonneuve, Montréal—Un
lot de terre, avec bitisses y érigées et
dépendances, ayant front sur la rue On-
tario, connu sur le plan et au livre de
renvoi  officiels du village incorporé
d’hochelaga sous le No 267 de la sub-
division officielle du lot No primitif 4.

Vente au bureau du shérif, en la ci-
t¢ de Montréal, le 8 février 1912, 3 10
heures a.m.

: District d'Ottawa

—Dans I'affaire de Noé Robin, failli,
et P. E. Forget, curateur. )

Canton de Minerve, comté de ILabel-
le—Un lot de terre faisant partie du lot
No 30 dans le treizieme rang du dit
canton, avec les maisons, scierie et ma-
chines y appartenant, pouvoirs d’eau et
autres hatisses et appartenances.

Vente au bureau d’enregistrement
duns le village de Bapig_cguville, le 6
février 1912, 2 10 heures a.m.

: —Arcade Langlois vs Ernest Label-
c.

Canton de Minerve, comté de Label-
le—Les lots Nos-28 et 29 dans le dou-
zieme rang du dit canton, avec les ba-
tisses sus-érigées.—

Vente au bureau d’enregistrement
dans le village de Papineauville, le 6
février 1912 3 10 heures a.m.

District de Rimouski

—William Ross vs Pascal Gagnon.

Paroisse de "Saint-Germain de Ri-
mouski—Un terrain étant partie du lot
No 280-P au cadastre officiel de la dite
paroisse, avec batisses sus-construites et
dépendances. .

Vente au bureau du shérif en la ville
de Saint-Germain de Rimouski, le 7 fé-
vrier 1912, 3 10 heures a.m.

aux .

» >

le lot No 4-B du deuxiéme rang du dit
canton, avec dépendances.

_Vente a la porte de I'église de la pa-
roisse de Saint-Janvier, dans le canton

de Weedon, le 6 février 1912, & 2 heurcs
p.m.

OCCASIONS D’AFFAIRES

Nos abonnés que pourraient intéresser
les demandes de représentations, d’agen-
ces, de marchandises, etc, publiées dans
“Le Prix Courant”, n’auront qu'a nous
faire connaitre le numéro de I'occasion
d'affaires qui les intéresse pour que nous
leur adressions tous les renseignements

complémentaires qui pourraient leur étre
utiles.

1670. Brouettes. — Une société de quin-
cailliers en gros du Sud de I'Afrique, dési-
re entrer en relations avec des manufactu-
riers et exportaeurs canadiens de brouettes,
avec corps en acier et roues en acier Lewis
Catalogues et liste de, prix demandés.

1671. Tondeuses a gazon. — Une so-
ciété de quincailliers du Sud de 'Afrique,
désire correspondre avec des manufactu-
riers et exportateurs canadiens de tondeu-
ses a gazon.

1672. Quincaillerie en général. — Une
société de quincailliers du Sud de I'Afrique,
désire correspondre avec des manufactu-
riers et exportateurs canadiens de haches.
hachettes, vilebrequins, outils tranchants e
charpentier et articles de quincaillerie cn
général. Catalogue et liste de prix deman-
dés.

1673. Instruments agricoles. — Une mai-
son de Bridgworth est disposée i représen-
ter des manufacturiers canadiens d’instru-
ments agricoles.

1674. Féves. — Une maison de Boston
(Angleterre) est disposée i acheter d«s
féves.

1675. Bois de noyer. — Un marchand de

'—Joseph  Marcoux contre Arthur
.Marcoux. S

Canton de Weedon—Une terre tant la

‘moitié nord-ouest de la moitié sud-ouest -

du lot désigné aux plan et livre de ren-
voi officiels du dit canton comme étant

Birmingham désire ‘importer du bois 1
noyer canadien. ' -

1676. Articles divers d’épicerie. — Une
maison de Londres, demande des représen-

tants au Canada. o
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Fe erronnene, Quincaillerie, Peintures, Matenaux
de Constructlon, Etc.

A

LA VENTE DES PEINTURES EN
DETAIL

Quand un magasin met en vente une
nouvelle ligne de marchandises, il faut
le faire savoir au public.

Il ne faut pas s’attendre naturelle-
ment & ce qu'une exhibition de peintures
intéresse et attire 1’élément féminin
comme une exhibition de nouvelles mo-
des de chapeaux. Mais u€s quantités de
femmes s'intéressent tout autant a I'em-
bellissement de leur demeure qu':‘a leur
couvre-chef.

Aux époques opportunes, alors que les
gens pensent naturellement a la mise en
bon état de leur demeure au printemps
ou au peinturage de leur maison en au-
tomne pour la protéger contre les in-
~ tempéries, si~ vous annoncez fortement
que vous offrez en vente une -nouvelle
ligne de peintures pour murs en donnant
une série complete de cartes de couleurs,
avec arrangements harmonieux de tein-
tes pour la décoration des appartements,
ou de cires et polis & parquets, vous
prendrez le§ femmes par leur point fai-
ble. '

Quand une femme pense i orner sa
demeure, elle cherche partout des idées.
Elle s’adresse 4 ses amies et examine
leur intérieur. Si vous étes a meme de
I'aider en lui montrant des effets artis-
tiques et en attirant sur eux son atten-
tlott, elle viendra a votre magasin dans
I'intervalle de vingt-quatre heures.

Mais vous ne désirez pas quc le pu-
blic vienne chez vous pour voir de nou-
velles marchandises et y puiser des idées,
tant que vous n'étes pas en mesure de
lui donner entiére satisfaction.

Tout d’abord, votre stock devrait étre
mis en étalage d'une maniére attrayante.
Le moindre espace disponible pour la
peinture et ses accessoires devrait étre
employé le mieux possible.

Si vous faites une exhibition de pein-
tures et si vous l'annoncez, votre dé-
partement des peintures devrait étre dé-
coré convenablement pour cette occa-
sion. Cela ne demande pas des effets cou-
teux ou compliqués. Veillez a ce que
tout, dans votre section de la peinture
remise A neuf, soit de premiére fraicheur;
faites usage de drapeaux et d'oriflam-
_mes, installez une draperie i [I'entrée
de votre magasin et au centre de l'ar-
che ainsi formée, accrochez une corte
ou on lira en lettres bien imprimées les
Exhibition de Peinture du Prin-

le lettrage soit simple, découpez dans
des cartes d’étalage des illustrations re-
présentant des maisons, et collez-les sur
le pourtour de la carte principale. Si
vous n'avez pas de drapeaux ni d'éta-
mine 3 pavillon, vous pouvez employer
du papier crépe en forme de drapeau; ce
n'est pas coiteux. Du papier crépe pour
décorations .en longues bandes d’environ
20 pouces de largeur coute de 10 3 15
cents la bande. o

Dans le petit magasin qui n'a pas de
département de peintures séparé, et
dont le propriétaire pense n'avoir pas
assez de place pour en disposer un, on
peut faire un étalage -de marchandises
nouvelles sur un des premiers comp-
toirs et mettre dans la vitrine unc gran-
de pancarte avec ces mots: “LExhibition
de -nos- neuvelles peintures ct de nos
nouveaux vernis pour le printemps. En-
trez, nous vous montrerons les combi-
naisons de couleurs les plus nouvelles.”

Mais le magasin méme le plus petit
devrait avoir son département de pein-
tures séparé ne contenant que le stock
de peintures. Un stock Téparti dans tout
le magasin au milieu de poignées de ti-
roir, de boulons, d'étrilles, etc., n'a pas
bonne apparence. Les marchandises sem-
blent négligées, et-elles le sont réelle-
ment. -

Si vous voulez que le public ait con-
fiance en votre jugement a propos de
peintures et dé rharchandises similaires,
il faut lui faire voir que vous en ven-
dez beaucoup, Que vous tenez un bon
stock et que vous avez une certaine fier-
té et le respect de vous-méme en tant
que marchand de peintures.

Si vous aviez besoin d'un seul faux-
col, vous pourriez entrer dans un maga-
sin\@ deux ou trois boites de faux-cols
figurent parmi diverses autres marchan-
dises et faire un achat. Mais si vous
désirez deux doduzaines de.faux-cols et
un assortiment complet d’articles du
méme genre, vous irez dans le magasin
qui se spécialise- dans ces marchandises,
ou vous savez que le marchand en vend
suffisamment pour les bien connaitre.

Si vous voulez vendre de la peinture,

vous devez donner une place importante
a votre stock de peintures.
. Une autre chose & bien considérer
avant de commencer 3 étendre vos ven-
tes de peintures, c'est la question des
prix et des profits.

C’est un fait qu'il n’y a qu'une faible

.proportion des marchands de peintures

temps (ou d’Automne). Si vous n’étes
che ainsi formée, accrochez une carte

artistique au pingcaw, faites-en unc dont

qui fasse un profit raisonnable—sur—cét

commerce de peintures leur rapporte un
profit ou non.

L'idée est généralement répandue par-
mi les marchands de peintures que le
public ne supportera pas une élévation
de prix. Il a pourtant fallu qu'il en syp-
porte au cours des derniéres ‘années.
A-t-on employé moins de peintures aux
prix plus élevés? Pas du tout.

Voici un exemple qui m'a été cité par

~un manufacturier et marchand de pein-
tures en gros.

Il avait comme client un important
marchand détaillant qui vendait depuls

plusicurs années de la peinture 4 $1.30.
Elle lui coutait ‘alors $1.30. Cela repré-

sentait unc perte d'argent sur chaque
vente, car le petit profit ne suffisait pas
a défrayer les dépenses nécessitées par
les affaires. La ligne des peintures était
unc-charge pour_les autres lignes. Le
commergant en gros avait longtemps es-
say¢ d'amener son client i augmenter
ses prix de détail de maniére d faire
un profit net. Il voulait qu'il portit son
prix a $1.75 environ sur la base d'un
prix coutant de $1.30. Le marchand n'o-
sa pas faire ce changement. Enfin, le
commerc¢ant en gros offrit de ‘soutenir
le détaillant en lui donnant une garan-
tiec écrite qu'il lui rembourserait en es-
péces toute perte qu'il pourrait faire par
rapport au chiffre d’affaires de I'anhée
précédente, s'il haussait ses prix. Le dé-
taillant y consentit, éleva immédiate-
ment ses prix et prit la yarantie écrite.
Supposez-vous que son commerce péri-
clita? Pas du tout. Il vendit trois fois
plus de peinture, cette saison-1i, qu'au-
paravant, et depuis lors il n'a jamais
manqué de vendre ses peintures a des
prix rémunérateurs.

Je ne veux pas dire que le public lui
achetait plus de peinture parce que cet-
te marchandises lui coatait davantage.
Non, mais le marchand en vendait plus
parce qu'il faisait un profit sur cette li-
gne et qu'il voyait qu'il valait la peine
d’'activer sa vente.

Pensonne ne peut s'enthousiasmer
d'une ligne de marchandises qui ne don-
ne aucun profit; personne ne peut réus-
sir dans la vente d'une marchandise,
quelle qu'clle soit, s'il manque d’intérét
et d’enthousiasme.

Les prix de la vente au détail des
peintures préparées devrait laisser un
profit de 25 p.c., ou 33 1/3 p.c. sur le
prix cofitant. Aucun marchand ne peut
les vendre réguliérement 4 un profit

moindre

te ligne, C'est audsl un rait que quantité
do cos mitrchandi no savent pas o leur

Si vous ne faites pas cette fhoyetitie
de profit, o wn profit plas fort, leves
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’ FAppr?aﬂon

La base du succds de toute affaire est
I'approbation du client.

Des clients satisfaits ont sauvé de la
ruine beaucoup d’hommes d'affaires,
méme quandil y avait mauvaise admi-
nistration. Mais la mauvaise administra-
tion qui livre des marchandises de qualité
inférieure et ignore 1'intérét du client,
étouffera bientdt le commerce de peintu-
res le plus florissant,

La Peinture Martin-Senour

PURE AU 100%

est celle qui ést a}:})rouvée sincérement par tous ceux qui l'achétent
archand, si vous voulez que votre commerce de
Femtures repose sur une base solide, voild la peinture qu'il vous
ut—c’est la peinture qui obtient 1'ap
qualité I’exige—Ila nécessité de la
la rend économi ue—elle satlsfaxt?es

Donc, M, le

ité le demande.

Ecrivez aujourd’hui-méme pour l'obtenir

The Martin-Senour Co., lelted

Les Plonmerl de UIndustrie des Peintures Pures.

MONTREAL.

‘TORONTO.

rrobatlon de chaque client. Sa

Sa durabilité
clients comme nulle autre pein-
ture—voild ce qui obtient I’approbation et entasse les profits
, pour le marchand: L’Agence des Ventes pour votre ville pla-
cera votre commerce sur une base solide.

CHIGAGO.

vos prix immédiatement. Vous consta-
terez que les personnes qui ne veulent
pas payer l'avance sont peu nombreuses.

" Il ne devrait pas étre difficile de faire

comprendre a un consommateur que
personne 'ne peut vendre en_détail de la
peinture sans faire de profit et de conti-
nuer ce commerce.

“ Pendant des années le sucre granulé

"2 été I'écueil auquel se sont heurtés les
¢piciers; pour le marchand de peinture,
le plomb et I'huile ont remplacé le su-
. cfe, On doit admettre qu'a présent le dé-
tanl/ant ne peut pas faire un gros profit

; sur ces marchandises; mais il devrait au
- moins en’ obtenir le prix qu’elles lui ont

-" couté et, en proﬁtant de certaines con-
¢ ditions, il devrait étre 3 méme de faire

o
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un léger bénéfice. Par exemple I’huile

" est vendue au détaillant sur le base d’'un

quart de-livre de moins au gallon qu'el-
le’ ne pése réellement. Si le marchand
ventd Phuile au poids, il aura l'avanta-
ge de gagner ce quart de livre. S'il vend
son huile 4 la.mesure, non seulement il
perdra cet avantage possible, maxs en ou-
tre il ne pourra pas vendre sur un baril

autant de gallons que sa - eapacité, l'in- .
——“—drque—}&déheft—sera ~d’au” moins cing

vous devez apporter la plus grande at-
tention a la question d'une perte possi-
ble dans vos poids et mesures.

Le vieux marchand qui me donna mes-
premiéres lecons commerciales avait
coutume de dire: “C'est un insensé ce-
lui qui donne un poids trop fort, et un
misérable celui qui ne donne pas le poids
voulu.” y

Supposons qu'un stock de peintures
soit bien disposé, que le département des
peintures soit paré pour le jour de I'exhi-
bition, que les .prix soient justes, que
vous soyez parfaitement au courant des
marchandises et de leurs usages, des
combinaisons de couleurs, etc., et que
vous puissiez fournir 3 la clientéle tous
les renseignements désirés.

Qu'allez-vous faire pour attirgr. le pu
blic a votre exhibition? Commert allez-
vous vous y prendre pour convaincre les
femmes de votre ville qu'il est plus im-
portant pour elles de connaitre ce qui
est nouveau et attrayant pour la déco-
ration de leur demeure que de connaitre
les nouveautés de la mode?

Vous y arriverez par la publicité,

Dressez d’abord une' liste* d’adresses.

de_foites les méres de famille de la vil-

la plupart des cas, la’ mére «de famille
décide du moment ou le travail devra
étre fait et du choix des couleurs & em-
ployer. Le mari- ne fait que payer la fac-
ture.

De plus, la femme s’entend mieux quc
I'homme & diriger les peintres, les ou-
vriers. Un peintre agit souvent a sa gui-
se et tient pas compte des instructions
qui lui sont données par un hommc;
mais quand une femme s’est mis dans la
téte qu'un ouvrage de peinture doit étrec
fait de telle et telle maniére, elle est
parfaitement capable de.donner ses or-
dres au peintre, “et celui-ci les exécute.

Il s'agit dome d’atteindre la femme.

Une femme'’ est trcs tlattée de rece-
voir ‘une invitation bien faite. Il n'en
coute guére plus dcnvoyer une invita-
tion bien rédigée et bien imprimée qu'u-
ne invitation ayant mauvais air. Dans
les deux.cas, le prix de l'affranchissc-
ment est le méme. ,

Donnez i l'imprimeur I'ordre d'em-
ployer de jolis caractéres. Choisissez un
beau papier ou une belle carte et un:
enveloppe assortie.

Ne vous servez pas de caractéres d'af-

Lo

peur cent. POt
De méme que l’epxcngr doit faire_la _

P

S avTde ~AXERtion 30 pords et T tare Nafureflemen

le. Cette liste comprendra les noms des

femmes susceptibles d'acheter de la pein-_

e

ce sont souvent les

mesure du sucre qu'y i1 Vvend; (e miﬁt}q hpmmeiauvfonptc‘rlvﬂﬂf nfalr\“diﬁ’u

En

o

ployez_ par e)_(emple le caractére appel

weﬁelt'c'nm par' “Fes- fmprimeurs: Comm:

Qe
.‘,--u:'

(A" fuivre page. 43)
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~ Revue des Marchés

FERRONNERIE

Les affaires commencent i reprendre
de l'activité, les voyageurs envoient de
. Lénnes commandes.

Les articles de ménage sont en bonne ..

demande, mais la demande pour les ar-
ticle$ de saison a beaucoup diminué, les
marchands ont tout ce qu'il leur faut
pour finir I'hiver.

Les paillassons se vendent trés bien.
l.a forte demande pour les articles de
sport est terfinée.

Il se faitn de bonnes ventes de maté-
riaux de construction. Le commerce de
gros regoit de bonnes commandes de
grosse ferronnerie pour le printemps.

Les paiements sont satisfaisants.

"+ PLOMBERIE
Tuyaux de plomb

Les prix sont trés fermes et I'escomp-
te est de 25 p.c. -

Les prix sont de 7¢c. pour tuyaux en
plomb et de gc. pour tuyaux de plomb
composition,.. .

Tuyaux de renvoi en fonte et acces-

-~ _ soires

Les escomptes sur les prix de la liste
sont: tuyaux légers, 60 et 10 p.c.; tuyaux
moyens et extra-forts, 70 p.c., et acces-
soires légers, moyens et extra-forts, 70
pour cent.

Tuyaux en fer

Nous cotons, prix de la liste:

t. . .. 100 pieds §.50
.. - o “  5.50
1. ool s L 8.50
t I “ 11.50
I .. “ 16.50
1 .. .t ot “ 22.50
1t .. - “  27.00
2 5h e e e e sls “ 36.00
Nous cotons net: i
3 R “  16.30
t oo G0 oo ofy op D0 g0 of “ 21.54
3 s o oo ws aw me e G 27.07
& vo e e ww ee ew e e # 30.80

D)t e 0 00 B0 B

Tuyaux galvanisés.

Nous cotons, prix de liste:

100 pieds 5.50
“ s.so

8.50

11.50

16.50

22.50

27.50

36.00

® te ee e e e ee ee

2 P " o 7

Nous cotons net:
3. “ 30.70
L T e 41.75

Les escomptes sont les suivants:

Tuyaux noirs: ¢ pouce et § pouce, 66
p-c.; ¥ pouce, 71 p.c; 1 & 14 pouce, 75 p.
c.; 2 3 3 pouces 76} p.c.

Tuyaux galvanisés, 1 a § pouce, 51 p.

22.20
29.19

c.; ¥ pouce, 663 p.c.; # i 14 pouce, 65 p.
c.; 2 3 3 pouces, 658 p.c. -
Tuyaux en acier

2 pouces .. .. . 100 pieds 8.50
24 pouces .. .. .. .. .. “ 10.50
3 pouces .. .. .. .. .. L 12.50
3% pouces .. .. .. .. .. “ 15.00
4 pouces .. . e 19.25

Fer-blanc
Nous cotons:

Au Charbon — Allaways ou égal
IC. 14 x 20, base
Fer-blanc en feuilles
X. Extra par X et par cse. 0.75 1.00

sutvant qualité.
(Caisse de 112 feuilles, 108 1bs. net)
Au Coke — Lydbrook eu égal
IC, 14 x 20, base .. .. bte 4.10 4.25
(Caisse de 112 feuilles, 108 lbs. net)
Au Charbon — Terne-Dean ou égal
IC, 20 x 28 .. .. .. .. bte 7.00 7.25
(Caisse de 112 feuilles, 216 lbs. net)
Feuilles Fer-Blanc pour Chaudiéres
(Caisse de 560 1lbs.)
XX, 14 x 60, gauge 26 . Ib. 0.07 o.07%
Feuilles étamées

72 x 30 gauge 23 . 100 lbs. 7.75 8.00

—~ - bte 4.40 4.50

8.25 8.50
8.75 9.00

72 x 30 gauge 26 . 100 lbs.
72 x 30 gauge 28 . 100 lbs.
Téles Canada

Nous cotons: 52 feuilles demi-poli,
'32.90; 6o feuilles, $2.95, et 75 feuilles,

$3.05.
Toles Noires
Nous cotons: 20 & 24 gauge, $2.30; 26

gauge, $2.35; 28 gauge, $2.45.
Toles galvanisées

Nous cotons i la caisse: Fleur

" Gorbals Queens de

Best Best Comet Head Lis

8G ... 4.235 3.95 4.25 4.10
266G .. .38 350 4.00 3.8
22424 G375 345 3.75 3.60
16-20 . . . 3.50 3.20 3.50 3.35

Apollo

108 0z=28 Anglais .. .. .. .. .. 4.10
28 G.=Anglais .. U R R | |
26 G. v. .. .. vt ve ee ee ee .. 3.85
24 Q. o s owe e s we e wk ey (3.00
22G .. .. .. v ve e ee ee .. 3.60
16320G. .. .. .. .. .. .. .. 3.45
Moins d'une caisse, 25¢ de plus par

100 livres.

28 G. Américain équivaut 4 26 G. An-
glais. i
Petite tole 18 x 24

.. §2 feuilles 4.45
Petjte tole 18 x 24

.. 60 feuilles 4.70

—————Plaques-d'acier.
tpouce .. .. .. .. ., .. 100 livres 2.45
3/16 pouce .. .. .. .. .. 100 livres 2.40

Zinc en feuilles 5

Nous cotons: $8.50 & $9.00 les 100 Ibs.
Tuyaux de poéle

Nous cotons par 100 feuilles: 5, 6 et 7

pouces, ordinaires, $7.50 et polis $9.
Coudes pour tuyaux

Nous cotons 3 la doz.: coudes ronds
ordinaires 75_feuilles, $1.10; 60 feuilles,
$1.35 et polis, 60 feuilles, $1.60.

Soudure ‘

Nous cotons: barre demi et demi, ga-

rantie. 23c & 24¢; do.,, commerciale, 21c_

e,

Llof b e

CARTOUCHES

fabrication. Recomman

celles qui existent.

insurpassables.

POUR CARABINE ET REVOLVER.

Cartouches pour chague variété de gibier et pour armes 4 feu de toute
ées par d’habiles tireurs pour le tir & la cible et par
des guides et chasseurs expérimentés-pour tout genre de chass:,

E'les abattent le gibier en allant droit au but.

Vous ne ferez pas d’erreur en achetant ces munitions faites au Canada,
car elles vous sont garanties absolument égales sous tous les rapports & tqutes

Haute et uniforme vélocité, trajec

grains’ de plomb ; on peut compter abgolument sor ces cartouches. Tout
cela, combiné 2 leur prix exempt de droit de douane, en fait des cartouches

Tirez-en une boite et vérifiez notre garantie.
CATALOGUE!ENVOYE GRATUITEMENT SUR DEMANDE.

DOMINION CARTRIDGE COMPANY  LIMITED,
T MONTREAL— PR

DOMINION

ndue, groupement serré des

 CANADA.

BN ECRIVANT AUX ANNONGEURS, CITEZ “LE PRIX GOURANT®
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4 22c; do, 4 essayer lea tuyaux, 23c i

L’escompte sur les prix de la liste est
de 65 et 10 pour cent pour les couplets
en fer ¢t en acier,

QUINCAILLERIE

Boulons et noix
Nous cotons:
Boulons i voitures Norway ($3.00) 50 et
10 p.c.

Boulons i voitures carrés ($2.40) 6o et -

10 p.c.

Boulons & voitures (Sloo) grandeurs, §.

et moindres, 70 p.c.; 7/16 et au-dessus

p.c.

Boulons 3 machine, § pce et au-dessous
60, 10 et 10 P.c.
Boulons & machine,

" sous, 60 p.c
Boulons i hsse § et plus petits 6o et
10 p.c.
Boulons 3 lisse, 7/16 et plus gros, 55 et
5 p.C
Noix par boites de 100 lbs.
-Nous cotons: '
Noix carrées .. 4ic la 1b. de la liste
Boulons & charrue. 50 et 10 p.C.
La broche barbelée est cotée $2.25 les
1no livres a Montréal.

7/16 pce et{ au-des-

No 12, $7.35.

T Cnmpel t clﬂturet
Fer poli .. .. .. . . $2.50
Fer galvanisé . 2.80

ulmllerl

Broches pour
et-23 pour cent

L'escompte est- de
sur la liste.

§ x 20 x 24" $3 40
§ x 20 x 30" 4.10
$x 30 x 36” 4.75
$x22x24 .. .. .. oo o0 .. .. 5.00
$x22x30" 0 o0 o0 ee w0 oono.. 6,30
§ x 22 x 36" . 7.50
Broche galvanisée etc
Nous cotons:
No 9 .. les 100 Ibs. 2.15
No 12 .. .. .. les 100 lbs. 2.25
No 13 . . les 100 lbs. 2.30
Poli brule
No o a 9 . les 100 lbs. 2.30
«No 10 .. .. les 100 lbs. 2.35
No 11 .. .. .. les 100 lbs. 2.42
No 12 .. . .. .. les 100 lbs. 2.60
No 13 .. .. .. v. .. les 100 lbs. 2.70
No 14 .. . .. les 100 lbs. 2.80
No 15 .. .. .. .. .. les 100 lbs. 2.85
No 16 . .. les 100 Ibs. 3.00
Bralé, p. tuyaux .. 100 1bs. No 18 3.85

Brilé, p. tuyaux .. 100 lbs. No 19 4.70
Extra pour broche huilée, 10c p. 100 Ibs.

Broche & foin

Nous cotons net:

No 13, $2.35; No 14. $2.40 et No 15.
$2.50. Broche 3 foin en acier coupé d
longueur, escompte 25 p.c. sur la hste

.Broche moustxquaxre

Nous cotons: broche noire, $1.60 par
rouleau de 100 pieds; broche verts, $1.65
par rouleau de 100 pieds.

Broquettes .

Escomptes

Pour boites 3 fraises.. .. 75 et 12} p.c.

. Pour boites a fromage .. 85 et 10 p.c.

A valises .. .. .. .. .. .. 80 et 12} p.c.

A tapis, bleues.. - 8 p.c

A tams étamees i «. .. 80 et 15 p.c

A tapis, en barils .. .. .. 40 p.C.

Coupées bleues, en doz... 75 et 12} p.c.
‘Coupées bleués et i pp- -

] ur o —
Sw:m?en coupées
75

p.c.

p.c.
p.Cc.
’oci

blenes
et ornées, en doz. .. ..

A aussures, en doz. ..
A éi\h\ﬂrqureo. en pqts 1 1b. Bo ot xo
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Clous de broche
Nous cotons: $2.30 prix de base, f.o.b,,
Montréal.
Clous coupés

Nous cotons: prix de base, $2.40 f.0.b,,
Montréal.

Clous a chevd

Les prix ont étéigehangés, les clous 3
cheval ne se vendeft plus aux 100 livres,
ils se vendent 3 la boites. Nous modi-
fions nos prix en conséquence.

Nous cotons par boite: No 7, $2.90;
No 8, $2.75; No 9, $2.60; No 10, $2.50;
avec escompte de 10 p.c.

Fers & cheval

Nous cotons f.o.b.,, 3 Montréal:

Noz No1

et plus et plus

grand petit
Fers ordinaires légers et

pesants .. .. .. .. .. le qrt 3.90 4.15
Neverslip crampons 7/16, le cent. 2.60
Neverslip crampons, 4 le cent .. 2.90
Neverslip crampons, 9/16, le cent. 3.20
Neverslip crampons, §, le cent .. 3.80
Neverslip crampons 5/16, le cent. 2.10
Neverslip crampons, §, le cent .. 2.40
Fer a neige .. .. .. le qrt $4.15 4.40
New Light Pattern .. le qrt 4 35 4.60
Fer “Toe weight” No 14 4 .. 6.75
Featherweight Nos 034 4 .. . 5.75
Fers--assortis. de plus dune grandeur au

baril, 10oc 4 25¢ extra par baril.

Chaines en fer
Forte demande.
On cote par 100 lbs:
3/16 No T 55 e oo v . 10.00
3/16 exact 5 ss e o & e 8.50
3/16 Full 5 .. .. . ve <+ 7.00
$exact 3 .. .. ... 6.50
P 6.50
§/16 .. .. 4.40
| IR 3.90
7/16 3.8
3.70
/16 3.60
f.. 3.40
:.. 3.30
T s 3.30
i.. 3.30

Vis a bois
Nous cc;t/iﬂs les escomptes suivants
sur la liste#

Téte plate, acier .. 85 10 et 15 p.c.
Téte ronde, acier .. .. 80 10 €t 15 p.c.
Téte plate cuivre .. .. 75 10 et IS5 p.c.
Téte ronde, cuivre 70 10 et 15 p.c.
Téte plate, hronze .. 70 10 et 15 p.c.
Téte ronde. bronze .. 635 10 et 15 p.c.
Fanaux

Nous cotons: :
Wrioht No 3 . . doz. 8.50
Ordinaires .. e «. .. doz. 4.7%
nashboard C. B. .« «. .. doz. 9.00
Nn 6 .. .. doz. §.75

Peints, soc extra par doz

- Tordeuses 3 linge

Nous cotons:
Royal Canadian . . .. doz. $47.75
Colonial .. .. .. .. .. .. .. doz. 5§2.75
Safetv .. .. .. .. .. .. .. doz. §6.25
F.ZE ... oo, doz 51.7%
Rapid .. .. .. .. . .. doz. 46.75
Paragon .. . .. doz. "84.00" -~
Bicvele .. .. . .« .. .. doz. 60.50

Moins cscom te de 20 p.c.

unitions

L'escompte sur les cartouches cana-

diennes est de 35 et 5 pour cent.
Plomb de chasse

Nous cotons:  ~™=v ———
Ordinaire .. . 100 lhs. 7.50
Chilled . «. 100 lha, ¥.00

Buck md Shl v o T00 Ibee 8.80

——Nous —cotons:

Ball .. ... e vt v o . 300 lbs. 8.70
L'escompte est de 15 pour cent sur la

liste.:
, METAUX
Antimoine
Le marché est sans changement.
Nous cotons: $800 a $8.2s.
Fonte
Nous cotons:

‘Carron Spécial .. .. .. .. 0.00 20.00
Carron Soft .. . .. .. .. 0.00 19.75
Clarence No 3. .. .. .. .. 0.00 18.00
Cleveland Nor1. .. .. .. .. 0.00 18.75
Middlesboro No 3 . 0.00 18.00
Summerlee No 2. 0.00 20.00

Fer en bme
Nous cotons:

Fer marchand .. .. base 100 lbs. 1.90
Fer forgé.. . base 100 lbs. 2.05
Fer fini .. .. .. base 100 lbs. 2.15
Fer pour fers i cheval

base 100 Ibs. 2.15
Feuillard mince 1§ & 2 pcs, base 3.15
Feuillard épais No 10 .. base 2.20

Acier en barre

Nous cotons net, 30 jours:
Acier doux ... base 100 lbs. 0.00 1.90
Acier a rivets . base 100 lbs. 2.10 2.1§
Acier a lisse . base 100 Ibs. 0.00 1.90
Acier a bandage base 100 lbs. 0.00 2.00
Acier a machine base 100 lbs. 0.00 1.95
Acier a _pince . base 100 lbs. 0.00 2.40
Acier 2 ressorts base 100 1bs. 2.75 3:00

Cuivre en lingots
Trés forte demande. )
Nous cotons: 15 1/3c 4 16¢ la livre. Le
cuivre en feuilles est coté d 25c la livre.
Etain en lingots
La demande continue a étre forte.
Nous cotons $47.00 d_$47.50 les 100 li-
vres. .
Plomb en lingots
Les prix sont: fermes.
Nous cotons: $4.45 3 $4.70.
Zinc en lingots
"Le marché reste sans changement.

Nous cotons: $7.30 4 $7.75 les 100 li-
vres.

HUILES, PEINTURES ET VI-
TRERIE

Huile de lin

Le marché est ferme et les prix sont
Ipus élevés de 7¢ par gallons.®

Nous cotons au gallon, prix nets: hui-
lebouillie $1.02, I'huile crue $0.99.

Huile de loup-marin

Nous cotons au gallon:

Hmle extra raffinée .. .. s
Essence de térébenthme

Nous cotons 78¢c le gallon par quanti

té de 5 gallons et 73c le gallon par ba-

70¢

ril.
- Blanc de plomb
Blanc de plomb No 2 . ... 6,15
Blanc .de ‘plomb No 3 . 6.00
Blanc de plomb No 4 .. .. .. 5.75
Pitch

Nous cotons: . . .
Goudron pur .. .. 100 lbs. 0.55 0.65
_Goudron liquide, brl. .. .. 0.00 4.00

Peintures préparées

Nous cotons: ,
Gallop .. .. .. .. .. 1.45 1.90
Demi-gallon .. .. .. .. .. ,1.50 1.95
Quart, le gallon ce v ve .. 1.557173
Es boites de 1 1b. .. .. .. o.10 0.1

Verres a Vitres

_Star. au-dessous de %
pouces uni: 50 pieds, $1.70: 100 pieds
$3.20; 26 & 40, 50 pieds. $1.80: 100 pieds.

tg.qo. 4: 4 §0, 100 pieds, $385; §1 4 6o



100 pieds, $4.10; 61 a 70, 100 pieds, $4.35;
71 a 80, 100 pieds, $4.85.

Double Diamond, 100 pieds: o & 25,
$6.00; 26 & 40, $7.50; 41 4 50, $8.75; 51 4
60, $10.00; 61 3 70, $11.50; 71 a 8o, $12.50;
81 a 85, $14.00; 86 & 9o, $16.50; 91 & 95,
$1800. Escompte 33 1/3 p.c.

Sur demande, escompte 20 p.c.

Vert de Paris pur

Nous cotons:

Barils a pétrole .. .. .. .. 0.00 0.16%
Dryms de 50 .4 100 lbs. .. 0.00 0.18
Drums de 25 lbs. .. .. .. 0.00 0.18}
Boites de papier, 1 lb. .. 0.00 0.20
Boites de fer-blanc, 1 1b. .. o0.00 o.21
Boites .papier, § Ib. .. .. 0.00 o0.22
Boites fer-blanc, ¢ lb. .. 0.00 0.23
Cibles et cordages
Nous cotons:
Best Manilla .. .. base Ib. o0.00 o.10%
British Manilla .. base Ib. 0.00 0.08%
Sisal. .. .. .. .. baselb. 0.00 0.08% .
Lathyarn simple . base lb. 0.00 o.10
Lathyard double . base Ib. 0.00 o.10%
Jute .. .. .. .. .. base lb. 0.00 o.I104
Coton .. .. .. .. base Ib. 0.00 0.23
Corde a chidssis . base Ib. 0.00 0.34
Papiers de Construction
Nous cotons:
Jaune: et noir pesant .. .. 0.00 I.6§
Jaune—ordinaire, le rouleau 0.00 0.28
Noir ordinaire, le rouleau..: 0.00 0.36
Goudronné, les 100 lbs. .. 0.00 1.65
Papier a- tapis. les 100 lbs. 0.00 2.75
Papier 4 couv., roul.,, 2 plis. 0.00 0.70
- Papier d couv,; roul, 15 plis. 0.00 0.95
Papier surprise, roul, 15 Ibs. 0.00 0.50
FERRA{LLES
: . b
Cuivre fort et fil de cuivre. 0.00 o0.II
Cuivre mince et finds en
CUIVIC oo vr ve vu o 0.00 0.09
Laiton rouge fort .. 0.00 0.I0
Laiton jaune fort . 0.00 0.08
Laiton mince 0.00 0.06
Plomb .. 0.0234 0.024
Zinc .. 0.00 0.03
La tonne
Fer forgé No 1 .. 0.00 12.50
Fer fondu et débris de
machines No 1 .. 0.00 16.00
Plaques de poéle .. .. 0.00 12.50
Fontes et aciers malleables 0.00 9.00
Piéces d’acier .. 0.00 §5.00
La lb.
Vieilles claques .. 0. 000 0.09

(Sutte de la page 40)

supplément 3 linvitation-annonce et a
I'étalage intérieur, faites des étalages en
vitrines.

Ces étalages devraient comprendré au-
tre chose que des rangs de boites de
peinture. Ils devraient étre faits de ma-
niére a fixer quelque chose dans l'esprit
du passant, et ce quelque chose devrait
etre 'avantage que 1'on retire d’'une bon-
ne peinture et_du bon.gout exercé dans
le choix des couleurs.

Quand vous avez vendu i une famille
de la peinture pour décorer sa maison,
sa satisfaction dépendra de I'aspect e la
— décoration et de la_durée de la pein-,
+ ture. Quand.la pcmture sera appl:quee.
Son apparence sera sustout pnse en con-
sidération, et cela veut dire que si vous
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avez laissé vos clients-choisir une com-
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de bons™ résultats, —~Illes contrastent

binaison de couleurs sans harmonie en-+ d’une maniére marquée avec celles em-

tre elles ni avec leur entourage, ces
clients ne seront pas satisfaits. A la lon-
gue, toutefois, I'épreuve consistera dans
la durée de la peinture. Si cette durée est
bonne, on passera sur les autres défauts.

Tout cela veut dire que '+ qualité de
votre peinture doit répondre a ce que
vous prétendez qu'elle est, et que vous
devez connaitre les combinaisons de
couleurs convenables, savoir celles qui
feront bon effet et avoir des aptitudes
de vendeur pour faire acheter ces com-
binaisons au client.

C'est avec ces; faits présents a I'esprit
que vous devez faire vos étalages et
votre publicité.

Pendant la durée de [I'exhibition de
peintures, il est particuliécrement ibpor-
tant que les visiteurs soient regus cor-
dialement et qu'ils se seutent dans le
magasin comme chez eux. Vous .avez
invité le public, vous devez donc lui fai-
re une bonne réception.

*Accompagnez les visiteurs, parlez-leur

" de la peinture et de son application. Of-

frez-leur de leur procurer des ouvriers,
d’estimer la quantité de peinture néces-

—saire_pour l'ouvrage a faire.

Le bon vendeur voit plus toin qu'une
vente immédiate et pense a d’autres
clients qu'a celui qu'il a sous la main.
1’art de la vente comprend autre chose
que la simple vente des marchandises.

ENSEIGNEZ AUX FERMIERS
L'USAGE DE LA PEINTURE

Les marchands des petites villes et des
villages pourraient faire beaucoup pour
améliorer l'aspect général du pays, en
persuadant aux fermiers de peindre leurs
structures et leurs clotures; la peinture
contribue pour beaucoup a la beauté du
paysage.

C'est un fait bien cosnu et corroboré
par les rapports gouvernementaux que
les fermiers détiennent la plus grande
partie de la richesse du Canada; ils ont
donc de l'argent i dépenser, et il ne
s'agit que de les intéresser a la peinture
pour qu'ils’ en achtent et qu'ils s’en ser-
vent.

Les marchands des diverses localités
peuvent mettre un frein a la concurren-
ce qui leur est faite auprés des fermiers
par les maisons de commerce faisant af-
faires par correspondance.’

“Tous les fermiers sont considérés au
méme point de vue par ces maisons.
Les fermiers ont de l'argent 4 dépenser
et nous voulons avoir leur argent”, voi-
la leur mot d'ordre, aussi la clientéle
“des fermiers est-elle sollicitée par- des
méthodes préparées spécialement pour
eux, et ces méthodes donnent forcément

ployées partemarchand; qui; pomzm
tes sortes de raisons, devrait avoir la
clientéle des fermiers.

Les commercants des petites locali-
tés favorisent la vente d'articles :spé-
ciaux, et c'est justement ce qui permet
le maintien des maisons faisant affaires
par correspondance, les met 4 méme de
soutirer l'argent de la campagne et en-
tretient la concurrence extérieure.

I.e marchand de peintures ne recher-
che pas de commandes de 1§ gallons de
peintures, sous prétexte que le fermier
est un mauvais payeur ou qu'il a déja
dépassé les limites de son crédit. Voild
ot commence l'aversion a faire des
ventes; son effet ne s'arréte jamais, par-
ce que le fermier finit par trouver le
moyen de jouer un ‘bon tour au mar-
chand de peintures. Il y pense le soir et
réfléchit au moyen 4 employer pour
montrer au marchand qu'il peut se pro-
curer ailleurs de la_peinture. I en ré-
sulte que la maison faisant affaires par
correspondance - re¢oit- des. commandes.

d'épiceries, d'effets d’habillement, de li- -

vres et méme d'automobiles.

Tous les fermiers ne sont pas du mé-
me type,car beaucoup -d’entre eux n'ont
pas leurs fermes grevées d’hypothéques
ct ont de l'argent placé dans une ban-
que. lls forment probablement de beau-
coup une majorité; mais ils n'ont jamais
pensé au coté scientifique du peintura-
ge, parce qu'ils ont appliqué toutes leurs
pensées et leurs énergies a l'exploita-
tion de leur ferme, i la mise de leurs
produits sur le marché, etc. Trés sou-
vent ces fermiers achétent du rouge vé-
nitien sec, le mélangent a du.lait frais
tiré et I'appliquent ainsl aux structures
de la ferme. C'est une peinture durable
et qui coute peu.

Voila la catégorie de fermiers dont
les marchands de peintures doivent .re-
chercher la clientéle.-Cette clientéle n'at- -
tend que la venue des marchands de la
campagne pour se réveiller et faire af-
faires avec eux. Elle ne viendra jamais
au magasin pour y faire un achat. Quand
la possession d'une chose est bonne, il
vaut la peine qu'on Se mette 3 sa re-
cherche. Aainsi donec;, marchands de
peintures, a .la besogne.

m__—w

Intéressez-vous A quelque chose et cela
dés aujourd’hui. Trop d’hommes #'in-
téressent au passé -et A 'avenir, et ne-
font qu'accumuler des regrets,

e °m

a
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The Pagé Neverdrop Hook,
Co. of Canada Limited

a lancé sur le marché une nouvellé patére ou crochet
perfectionné qui comporté én plus des deux _branches
ordinaires une troisiéme branclie tecourbée en forme
de crochet, et tous les articles qu'on y .suspetidra :
chapeaux de toutes formes, paletots, etc. ne petvent
en étre enlevés sans intervention.

.Cette nouvelle patére brevetée dans dix pays,
le Canada, les Etats-Unis, I'Angleterre, la France,
I’Allemagns et la Belgique, a gagné tous les suﬂ‘@s
et a obtenu le plus légitime succes. 4

Nul systéme ne peut nva.hser avec le

Crochet “Never Dtop
‘de Pagé.

"1 est éminemment pratique pourles églises, lea ]
presbytéres, les communautés religieuses, les maisons
privées, les chars, les hotels, les vestiaires, “des salles
- de spectacle, etc., ete. IIM & tous les besoins. -

Lorsque, da.ns un lieu public, vous confiez votre —
pardessus ou votre chapeau & un vestiaire, il n’est pas
rare qu'on vous le rende tout maculé de boue ou
taché de poussitre. Une simple poussée aura malen-
contreusement fait tomber l'objet par terre.

Avec le crochet
“Never Drop” de Pagé.

cet inconvénient est supprimé, vous économisez vos
vétements, car)lorsqu‘ils sont accrochés & cette patére

"ils ne peuvent pas
tomber.

Que tous les marchands proposent a leursclien@a:
le Crochet “Never Drop” ; il est élégant, solide %
" pratique ; c’est la véritable patére de stiretd, En
faire I'essai, c'est 1'adopter.

Le “Never Drop” de Pagé se fait en cuivré
jaune, en oxydé, en cuivré rouge, en nickeld, em.]
zé, en japand et dans huit dimensions dxﬂ‘é%

The Page Neverdrop

o of Canada Lumted M|
Manutacture et Bureau Prmclpal Sherbrooke, P Q J
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~ Johnson, E. .

Province de Québec

COUR SUPERIEURE

—_—

ACTIONS .
, Mon-
Défendeurs Demandeurs tants
Bordeaux

Picard, Cleophas W ;
La Rm *Isaac ~ 399
"'Canton Taillon

Maltais, Pitre ..

..Trust & La‘on Co “of Can 684

Jenkins, Jas. ... .. Ship Bros. 151
Cote St-Paul
. _Raugh, E. L. 113
Bisard

Roileau, Philias .. .. .. .. .. .
Boileau, Damasse ..
Boileau, Nap

Chaput, Jos.

Boileau, P Fréres S
S . Damasse Naud 951
Lachine
Aquin, M, J. . Dion, J. O. 171

Longueuil
Provost, Elzéar e i e
. Reginma Savana Da:gle 222
Maisonneuve
Morin, Thos. .. v —veve =
Bourassa, P E. & Fils, 2e classe
Dcvoy, Walter .. .. Rivet, Ehas - 118
Regma
Regma Brewing Co,. Ltd.

+—v—vv—Burdett, Thos. 204

Ste-Clothide
Bourdeau Pierre .. .. '
.. .. Moquin, Narcnsse 346
St-Hyacmthe
Viger, J. A. M.D.
S Consohdated Optncal Co 345,

St-Laurent
Succes. veuve Chapdelain, P.
i Chapdelaine, Cedulie 400

Sherington
Dollard Lefebvre .

Pomer Corme 100

COUR SUPERIEURE

JUGEMENTS RENDUS
: ' Mon-
Défendeurs Demandeurs tants
Beloeil
Cie Doutre, Lavigueur & Co, Ltd
Beauregard L. S. (Montréal).
.. .. Laberge, I. 1550
Ile Perrot
Lafreniére, Aimé .. .
Colomal Coal & Cartage "Co.
.. Fauvel, M., 4e classe
Longueuil
Viau, H. R. N. et al ..

Louette Alphonse e e
.Moreau, F. M 704
St-Martm
Laurin, Antoine .. ..
Laurm, Adélard (St Laurent)
Meunier dit Lagacé, H. - 250
Trois-Riviéres
Lanvé Denis .. .
.« .. Prud’ homme & Flls ‘Ltée 972

COUR DE CIRCUIT

—

JUGEMENTS RENDUS

DEfeT:dein ~ Demandeurs
Buckinglnm

The Consolxdated 0pt1cal Co. 40

LE.-PRIX COURANT

BANQUE DE MONTREAL

(FONDEE EN 1817)

CONSTITURE PAR ACTE DU PARLEMENT
[

Capital tout payé............ $15,413,000.00
Fonds de Réserve............. 15,000,000,00
Profits non Parfagés .......... 1,855,185.36

SIRGE SOCIAL, MONTRRAL

BUREAU DES DIRECTEURS
l.c Trés Hon. Lord Strathcona and Mount Royal
C.M.G., G.C.V O., Président Honoraire.
R. n. Anm Présldenl - g
8ir Edward Clouston, Bart., Vice-Président.
E. B. Greenshields, 8ir William Macdonald
James Ross, Hon. Robt, Mackay,
8ir Thomas Shaughnessy, K.C.V.0., David Morrice
C. R. Hosmer, A.Baumgarten, H V., Meredith

H. V. Meredith, Gérant-Général.
A. Macnider, Insp. Chef et Surint. des'Succursales.

C 8weeny, Surintendant des Succursales de la
‘ Colombie Anglaise.

W. E, Stavert, Surintendant des Suecursales des
Provinces Maritimes.

A, D. Braithwaite, Surint. des Suc. de la Prov
d'Ontario,
F.J. Cockburn, Surintendant des Suc. de la Prov, de

R. P. Winsfow, Surintendant des Succursales du
Nord-Ouest.

P. J. Hunter, Inspecteur des Succursales 4'Ontario.

D. R. Cllrke Inspecteur Succursales des Provinces
Manumei ‘et'de Terre-Neuve.

— i  SUCCURSALES: _
149 Succursales au Canada
Terre-Neuve : St. John's, Birchy Cove, Gr. Fa'ls

Grande-Bretagne, Londres,

47 Threadneedle St., E. C., F. Williams Taylor,
Gérant.

Etats-Unis, New-York— R. Y. Hebden

W. A. Bog et J. T. Molineux, Agts. 64 Wall St,
Chicago, Spokane.
Mexique, Mexico, D. F.

——————e—

GEO. GONTHIER |

EXPERT CONPTEBLE ET AODITEDR
103 rue St- Francois-Xavier
4 Montréal
Tel. Bell Main 2701,

Arthur W. Wilks. Alexander Burnett |

WILKS & BURNETT

Commissaires pour
e TS |

Réglement d'affaires de Faillites |
601BAtisse Banquedes Marchands

i . BEOC

Télépkonew‘:;‘.% MONTREAL.
P. A. GAGNON
Comptable Licencié

(Chartered Aecountant)

Chambre 318, ll:ail?'.mu Suklios,

1z Place d’Armes,
Téléphone Bell Main 4912

| NEW VICTORIA HOTEL
H.  FONTAINE, PROPRIETAIRE

L’Bbul des commis-voyageurs.

MONTREAL. L

Plan Américain, Taux, d partir de $2.50.

45

Caughnawaga
Boyer, Jos. .. ..Deer, F. ~J0
Cookshire 3
Sylvester, E. G. Jum o,
. The' Steel+Co. of Can., Ltd. - 15
East Angus RS
Adam Jerome ..

Comptoir General dEscomptc 1
. et de Renseignements, 49

Fruerville
Cutnam, Johnny .. ..,
Comgto:r Général dhacompte
. et de Renseignements .. 23
Ile Perrot
Fauvelle, Jos. .. .. .. .. .. ..
o5 sw % .. Valois, J. M. A. 11
Lac au Saumon
Routhier, Zénon ..

Orsali A. et al, 54
Lachine
Took, A. G. . .... Charette, T. 7
Lachapelle, Ed. 'Boucher, T. ' .10
Allchurch, Wm. .. ..
Lohen L. (de) et vir, 8
letton John .. .. ’
.. .. Cohen, L. (de)‘ et vir. 8
Grazzil, G:
.. . meg, b ‘H! & Sons, renv.
Lachute
Lefaivre, Eugeéne: .. . ==
The MLLorx/qxck Mfg (.o Ltd 27
Laprairie '
Charron, Armand .. .
e (.ha.mpoux, & 15
L'prphanie

\rchambault 5 e i e
Ea Brault, N. et al, 15
Malsonneuve

Massé, Albert.. U Allen, A. 27
Lazanis, G~ .
Darhng & Brady 7
(,auvrcau ‘A. F. . Desrorges, P. 48
Bouliane ,F. X. . Dorfman, M.’ 22
Knight, Jos
S5 WE e i (,lermont A, ct al 25
.Lazanis Geo. N. Dumam A. 49
Maisonneu\c Pierre . Seligor, B. 17
Lazanis, (JCO N. ... Nantel, B. 11

Rathel, Eugéne .. ..

Pk G Montplals:r N. et al. 9
Héroux.J A. & Co . Jacobs,S. A. 8o
Dupré, Henri Seligor, B. 7
Lazanis, Geo. N. . Latimer, R. J. 60

Maniwaki
Corroll, Thos.... .. v v
The Benwell HOXIC Wire
- oa w . Fence Co, 72
Outremont

St-Charles, Ovila .. .. .. .. ..
“ Duquette, E. 17
Mulhgan Andrew .. '
.Shapiro, E. (de) et v:r 29

Mull:gan, Andrew (de) .. .
.. Shapiro, E. (de)" et vir. 14
Hamelm Ludger ..
> = Paquetteville

Beloin, N. F. ..
. The Petrie Mfg Cq, Ltd. 35
Québec
Beaupré, J. G, B:cnv:lle&Trem-
blay, J. .. .. .
T BT ET . La Presse 69
Roberval
Rivard, Cléophas .. .
var oG p Lamontagne, ‘Ltée 04
Robinson
Pr.ntxce.,‘@: Emng, S. H et al 64

.. Trudel, A, renv.
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St-André d' Argenteu:l
Besner, Wm. Harry .. .
. Portch l"..

Ste Anne de Bellevue
I'ilon, Wilfrid & Pilon, Jesne

e ee e Bezucr M. (. O/
St-Fran;oxs de Sales
Legris, Alphonse, Sr. . -

‘s ‘i l)usurtau S.. renvoyer

chris Alphonsc Sr... ..
. Legris, J. (dc) ct vir. renv,
. St-Lambert
Canada Electric Co. ..
.. ~.. Brisebois, A. ((h) et vir. 28
’ St-Laurent
Jasmin, Arthur .. .. .. .. .. ..
.. .. Breux, J., hors de cour.
\n1br01se George .. . . .. ..
.. .. Duval, I 42
Dcsmarais, Ulric .. Cramer, N. 52
’ St-Lazare
Berry, John Brasseur, A. 5
St-Marc
Beaudry, André .. Blanchard, O. 25
St-Philippe <
Dupré, Alphonse .. .. Pierre, A. 16
Terrebonne
Godin, J A. & Labelle, Euclide
. «. .. Dupuis, E hors de cour.
""" 'Thetford N'lnee
Nuger, Ferd. ..
. Bantford Carnage (;o Ltd 70
Verdun
Bergeron, Louis .. .. Perras, A. 14
>  Westmount
Box, C. E. .. .. .. .. .. .. ..

.. +«+« .. .. ..Beaudein, Ltée renv.
Suckling H. M. . Samderson, J. 11
Gagnon Narec. T .

. Robltallle, A (de) 10

LE PRIX COURANT

La Construction

SEMAINE TERMINEE LE 27 JAN.

Cette semaine, il a été donné 19 per-
mis de construction au cout total de
$06,275. Les chiffres ci-dessous en indi-
quent la répartition par quartier et don-
nent le cout approximatif de chaque
construction,

Nombre de Quartier Coiit
permis

1 DeLorimier. $ 4,000

¥ | Laurier.. - 600
1 N.-Dame de Graces.. 200
1 Rosemont .. 900
2 St-André .. 71,500
6 St-Denis 9,175
2 St-Henri 1,600
1 St-Laurent.. 200
1 St-Paul.. 4,000
3 Ste-Marie .. . 4,100
19 $96,275

; ‘Céte des Neiges, quartier Saint-An-

dré; 1" maison, 50 logements, 10 éta-
ges, le classe; cout prob. $70,000. Pro-
riétaire, Jos. H. Maher, l6o St-]ac-
,jues 7
Rue Dufferin, quartier St-André; 8
maisons, 16 logements et 2 magasins,
2 étages, 3e classe; coiit prob. $4,300.
Propriétaires, John Patterson & Sons,
188 De Normandville.

Rue Anger, quartier St-Paul; 2 mai-
sons, 4 logements, 2 étages, 3e classe.
cout prob. $4,000. Propriétaire, N. Boyer.
G0 de I'Eglise.

Rues Bordeaux et St-Jérome, quartier
DeLorimier; 2 maisons, 4 logements, 3
ctages, 3e classe coiit prob. $4,000. Pro-
priétaire, 1451 St-Andre.

4éme Avenue, quartier Ste-Marie; 1
maison, 3 logements, 2 étages, 3je¢ clas-
se; colt prob. wr'oo l’ropnetalre,J T.
Simoneau, 430-10éme - Avenue, Rosc‘
mont,

Rue Masson, quartier Ste-Marie; 1
maison, 1 Iogement 2 étages, 3e classe;
cout prob $1,800. Propriétaire, Henri
Bohemien, 2771 Masson. -

Rue St-Antoine, quartier St-André;
répar, a 1 logement, batisse a 3 étages
3¢ classe; cout prob. $1,500. Propriétai-
re, John Watterson, 382 Rosslyn.

Rue Huntley, quartier St Denis; ré-
par. 3 1 logement, batisse 3 1 étage, 3e
classe; cout prob. $1,300. Propnftalre
A: Constantin, 1182 Huntley. -

Rue Huntley, quartier St Denis; ré-
par. 3 1 logement, batisse & 1 étage, 3e
classe; coiit prob. $1,100. Proprxgtalre,
D. Gendreau, 1184 Huntley

ENTREPRENEURS et CONSTRUCTEURS

Pour vos emprunts d’argent et pour .
vOS assurances.

Voyez J. A. GRENIER,
90 ST-FRS-XAVIER. Tel. Main 120.
" (Soir: 707 St-Hubert. Tel. Est 1352.)

Nos Scies
sont trempées
au moyen
d'un procédé
secret.

Satisfaction

garantie. THE MAPLE LEAF

3 “
= -
Les particularités de construction de la

"“CHAMPION” A HAUTE VITESSE

DE MAXWELL

font qu'elle 1'emporte sur toutes ses rivales, Faite de
la vie), avec actionnement 4 manivelle et A levier sur le d
tension pour fixer la tordeuse, permettant d’
CHAMPION attire 1'attention de la femme
chaudes recommandations de la part de la femme qui s’en sert.
Il'est avantageux de mettre en ma

LAVEUSE

Laveuse CHAMPION.

SCIES MAPLE LEAF

DAVID MAXWELL & SONS

i

SHURLY.DIETRICH CO., LIMITED, Galt, Ont.

Cypras Rouge (bois qui dure toute -
essus, lourd volant et systéme 4 ex-
ouvrir presque enuérement le dessus, la Laveuse
qui la voit pour la premiére fois, et est t'objet de

gasin des articles qui ont autant de succés que la

St. Mary’s, Ontario.

> ~ Agence a Montréal, 446-448 rue St-Paul. |
\.(

\
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UNE GRANDE

EXPOSITION DE FERRONNERIE

| Aura lieu 3 Montréal (Arsenal du 65itme)
Les 27, 28, 29 Février et le 1 Mars 1912,

o En méme temps sera tenue la Convention des
Marchands Détaillants de la Province de Québec.~ -

Cette Exposition de Ferronnerie est & présent assurée du plus gros succes. Les principaux fabri-

cants ont retenu un emplacement pour y établir leur stand et il ne reste plus que peu de places disponibles.

A n’en pas douter les marchands de ferronnerie de la Province de Québec se rendront en foule &

lif cette exposition qui coincidera avec la Convention Annuelle des Marchands Détaillants de la Province et

i cette manifestation industrielle et commerciale ne peut manquer d'étre pour eux du plus haut intérét. Elle

3 ; mettra en valeur les produits de la fabrication canadienne et sera une démonstration de leur perfectionne-
ment, leur permettant de rivaliser avec ceux de fabrication étrangére.

- Tous les marchands de la Province de Qué-
bec sont invités a assister a la Conventioneta
visiter ’Exposition de Ferronnerie de Montréal.
lls y trouveront leur profit.

C'est la premiére fois qu'une exposition de ce genre est organisée i Montréal ; elle répond & un
véritable bésoin et ne peut manquer de soulever dans le monde commercial et industriel le plus unanime
enthousiasme. ‘

Tous les marchands qui tiennent 'une ou l'autre des lignes de cette vaste branche qu'est la
ferronnerie y trouveront un enseighement précieux et I'occasion de se familiariser avec les derniéres
nouveautés et les perfectionnements les plus modernes. . ' . - .

L’Exposition de Ferronnerie de Montréal leur permettra d'examiner et d'étudier les divers produits
de'la fabrication canadienne sans les obliger & des déplacements multiples, longs et dlspepc.lieux. Ils y
trouveront réunis les articles provenant des sources les plus variées et retireront de cette visite une legon
éminemment pratique et utile & leurs affaires. . ' §

- Les quincailliers ne seront pas les seuls & bénéficier de ce véritable “rendez-vous” de tous les
fabricants d’articles de ferronnerie. ' . o

Tl est mille objets se rattachant & cette ligne qui sont tenus par les épiciers et dont I'mportance ne
saurait passer inapergue. Ces objets multiples et courants, d'autant plus sujets h,un perfectionnement
qu'ils sont plus communs et répandus, figureront & I'Exposition de Ferronnerie et n'en seront pas le plus
mince intérét.

Tous les marchands-détaillants soucieux de suivre la voie du progrés moderne se
feront un devoir de visiter 'Exposition de Ferronnerie de Montréal, «qui sera pour ainsi
dire “leur Exposition.” Tout y sera aménagé pour leur com{nodlte‘ et rien ne sera
négligé de ‘ce 'qui peut leur assurer une visite profitable, et a la fois distrayante et
instructive. ' ’

Toute correspondance devra étre adressée a

C - .
J. A. BEAUDRY, Secrétaire _
. Edifice Le Prix Courant —- 80 RUE ST-DENIS

Montréal.

— — ———
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*
Le Commerce Profitable.

ES bourses canadiennes se remplissent—Iles cordons des bourées canadiennes se desserrent.
Un nombre toujours croissant de vos clients atteignent cet état de prospérité ol ils
désirent ce qu'il y a d¢ MEILLEUR— et consentent 4 en payer le prix.

v

C'est un marchand avisé celui qui, en cet an de grice 1912, se promet de baser ses
affaires sur la qualité et le bon service plutdt que sur le bon marché.

Sa clientéle lui reste, en dépit des plus bas prix des marchandises;inférieures et*'malgré
les offres d’occasions inconsidérées, et il fait un profit satisfaisant sur tout ce qu'il vend. -

" 11 vaut donc mieux; 2 tous-les points de vue, vendre 2 un homme un Rasoir de Shreté
GILLETTE A $5.00 ou plus, que de lui offrir un pis-aller 3 bon marché, de fabrication étran,
gére ou méme un’rasoir moins cher valant bién-son prix:“Vots faites plus de profit sur le moment
et vous lui vendez quelque ¢hose dont il sera plus que satisfait au lieu d'en étre plus ou moins
désappointé.

~

En outre, si cet homme vous achéte un GILILETTE, iljreviendra pour avoir de nou

1 sl -

velles lames, mais surtout parce que les marchan-
dises que vous recommandez lui auront fait une

mpression favorable.

Gillette Safety
Razor Co. of
Canada, Limited.

- Bureau et Manufacture :

63 rue Saint-Alexandre,

MONTREAL.

-

EN ECRIVANT AUX ANNONCE®RS. CITEZ “LE PRIX COURANT”




LA CONSTRUCTION (Suite)

Rue Hote! de Ville, quartier St-De-
nis; 1 maison, 1 logement, 3e classe;
ceut prob. $1,000. Propriétaire, D. Be-
lisle, 553 Cowan.

Rue Marquette, quartier St-Denis; 1
maison, 1 logement, 1 étage, 3e classe;
cout prob. $1,000. Propriétaire, Gold-
stein Moses, 1445 Fabre.

Avenue Rosemont, quartier Rosg-
mont; I maison, 1 logement, 1 étage, 3e
classe; cout prob. $900. Propriétaire, A.
Arbano, 20 ruelle St-Germain.

Rue De St-Ours, quartier St-Henri;
répar. a 1 logement, batisse a 1 étage;
cout prob. $800. Propriétaire, Omer
Amyot, 543 De St-Ours.

Ruec Notre-Dame Ouest, quartier St-
Henri; répar. 4 1 maison, batisse a 1
étage, 3e classe; coiit prob. $800. Pro-
priétaire, D. Gravel, 133 Rose de Lima.

Avenue du Parc, quartier Laurier; ré-
par. 3 1 logement, batisse 3 1 étage, 3e
‘classe; coiut prob. $600. Propriétaire, Dr
W. H. Dalpé) 1018 Ste-Catherine Ouest.

Rue Chapleau, quartier Ste-Marie;
répar. a 1 logement; coiut prob. $500.
Propriétaire, M. Millette, 144 Chapleau.

Rue Bréboeuf, quartier St-Denis; ré-
par. 2 1 logement; coiit prob. $475. Pro-
priétaire, Nap. Moreau; 319 de la- Roche.
Rue St-Urbain, quartier St-Laurent;
repar. a 1 logement et 1 magasin, batis-

se-a-2 étages; coiit prob. $200. Proprié-

taire, J. B. Walker, 147 St-Urbain.

Rue Bellefield, quartier Notre-Dame
(\Ic Graces; répar. a3 1 logement, batisse
a 2 étages, 3e elasse; colit prob. $200.
Propriétaire, Thomas Salmon, 219 Bel-
lefield.

LE PRIX COURANT

Renseignements
Commerciaux

Assemblées des créanciers

Montréal—Royal Arms Laundry Co.,
Ltd., le 29 janvier 1912,
Siche Light Co.,, Ltd, le 2 février
1012,
Ga-

Ste-Angele de  Rimouski—Michel

gnon, mag. gén, le 27 janvier 1912. 7

Trois-Rivieres—A, D. Cloutier, le 5 fé-
vrier, 1912, épiceries et liqueurs.

" Cessions
Black, Lake—Damase Lamontagne, mag.

gén,
La Tuque—D. Tremblay & Cie, mag.

gén.
Montréal—A. Cader & Cie.. march. de
nouveautés, a V. Lamarre.
Melle Laura Demorme a Vinet & Du-
fesne, mdses de nouveautés.
\V. Granger & Cie., ferronneries a Vi-
net & Dufresne.

J. M. Vaillancourt, épicier.
Changement de nom
Montréal—Burnett, Ormsby & Clapp,

Ltd, font maintenant affaires sous
le nom de Ormsby, Clapp & Ander-
son, Ltd.
. Curateurs
Mégantic—]. J. Griffith & McShane &
Gilmour, hotel. v o
* J. Desautels a J. A. Bernier, bijoutier.
Bulwer—]J. Desautels 3 A. W. Wheeler,
mag. gén.
Montréal—J). Desautels a O. Cauchon &
Cie, tapisseries.
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W. T. Hood & Nelson Garayt, char-
bon, etc.
Vinet & Dufresne a J. A. Héroux &
Cie, marc. de nouv.
Wilks & Burnett-a Steinberg Moses,
marc. de nouv, .
V. Lamarre a4 Wilfrid ~Therrien,
chaussures,
St-Benjamin—J. P. E. Gagnon a Q. F.
Boucher, marc. gén. -
Décés
Montréal—Wilmot & Sabourin,
biers, L. G. Wilmot, décédé.

Dissolutions de sociétéxs

Montréal—Bemister & Wilkinson.
Bernstein & Co. .
]. A. Bissonnette & Cie, constructeurs.
“ Boileau & Denis, E. Boileau, H. De-

nis & E. Bénard continuent sous le
nom de Boileau, Denis, & Bénard,
agents d'immeubles,

Colonial Grocery Co.

H. A. Gauthier & Cie, Mfrs de vitres,
etc.

Gem Theatre Co.

J. Hudon & Cie, tailleurs, Mlle A. Hu-
don continue,.

M. L. Labelle & Cie, transport et dé-
livraison.

H. Lamarche & Cie, peintres.

H. Lamarche & Cie, bois et charbon.

Lamoureux & Prevost, directeurs de
funérajlles.

Levin & Rogovin, mdses de sec mains.

Liberty Moving Picture Co.

Mallette & Roy, E. Mallette continue
sous—te—nom_de Mallette & Cie,
cuirs en gros.

Morrisey, Robinson & Freysang, cour-
tiers d’assurances.

New World Lunch Rooms, A Chris-

plom-

Nous avons Confiance || ==

. Toujours mis sur le

en nos marchandises. Nous savons exactement
ce qui entre dans la composition de notre vernis et
‘nous savons pourquoi il est bon. Nous savons que
nos affaires augmentent et nous savons que cela
tient 4 ce que le public et les quincailliers recon-
naissent une bonne chose quand ils en voient une.

Tenez-vous le VERNIS DOUGALL ? Si non,
vous n’'avez pas le meilleur vernis 2 offrir'a vos
clients.

’ Il n'y a pas de mellleur vernis que le VERNIS
DOUGALL ; si vous le tenez, il vous donunera nn
bon profit. N

Permettez nous de vous donner des renszigne-
ments.—Une carte postale vous les fournira.

Le Vernis qui Dure le plus Longtemprs._

The Dougall Varnish Company, Limited.
J. S. N. Dougall, Président

305 rue des Manufacturiers, ‘Montréal, Canada

_Associée avec Murph.mmmmﬂuim—“

-

marché en Pleines
Mesures Impériales

Vos clients regoivent, dollar pour dollar,
la valeur de leur argent, quand vous leur

Vous avez l’assurance d'une clientéle satisfaite, permsd-
nente, ce qui signifie augmentation de profits.
Voild pourquoi vous devriez favoriser les

Peintures et Vernis

““Minerva?’

Vous pouvez garantir absolument chaque bofte de Pro-
duits Minerva et étre parfaitement slir que son contenu
répondra A tout ce qui est prétendu A son sujet.

Faites des ingrédients les meilleurs et les plus purs que
I’on puisse obtenir, les Peintures Minerva sont les meilleures
que D'intelligence et 1'argent puissent produire.

Fiez-vous pour le succés de votre commerce de peintures
4 la qualité Minerva : elle est sfire. ) '

Ecrivez aujourd’hui pour connaitre la proposition Miner-
va et la liste des prix faits aux marchands.

Tous les produits ‘* Minerva'’ sont vendus en Canistres
de pleines Mesures Impériales C o 7

PINCHIN, JOHNSON & CO., (CANADA)
377.387, Avenue Carlaw, - TORONTO, Ont. -

vendez les Produits Minerva. LJ

Malson fondée QW‘
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Renommee lnternatlonale

Vous ne courez aucun nqque quand vous tenez la
ligne compléte des

PRODUITS “INTERNATIONAL".

lls ont fait leurs preuves dans le monde entier ; ils
rehausseront siirement votre réputation et augmenteront
vos profits.

Voici quelques-unes des principales lignes dont'la
vente vous sera avantageuse :

No. 10. Manche de ‘“Mop” avec
combinsison pour Torchon et Bros-

se & Laver, possédant Jes particula-
rités essentielles d’une ** Mop "
Simple, avec sysiéme de fixation de
la Bro:se, le moins nuisible qui ait
été imaginé.

—Patenté aux Etats-Unis et au
Canada en 1911,

Elastica, Kleartone,

" Tous les Marchands savent que nous fabriquons des Vernis & Planchers. Teintes & I'Acide et a I'Huile.
Manches de ‘‘Mop’’ Ordinaires de tous genres, mais ces Man- Lacqueret .
ches de ‘“Mop"’ sont dee lignes d'une qualité peu commu- . ’ . '
ne. Flatti-e, Satinette,

Un Ordre d’Essal est vivement sollicité par l'entretm- Finis. ;m.n Blanc.

?e deévotro Fournisseur, (si votre stock n’est pas encore Tous les produits *‘International Varnish’’ sont veudus en
oane), Canistres de Pleine Mesure Impériale.
Blen que nos prix permettent de les détallier & 180., les mmmm @.m
Nos. 8 ot 10 se vendent trés généralement & 26¢.;.ce sont
e - TORONTO, WINNIPEC.

' facture canadienne de
La ‘‘Marque Tarbox'’ représente actuellement un ** y Manufactur naclenne
Uniforme de Qualité,’”” maintenu pendant un ‘“Quart ge

| Sidele.” Rl e Standard Varnlsh Works.

Nous sollicxtons votre clientéle en fnious basant sur le

icage, Lond Bruxelles
mérite de'nos marchandises. New-York Chicago, Londres, Berlin, s, Melbourne

La plus importante maison du monde, la premiére

TARBDX BRUS. MFRS. Tom]"]‘ﬁ: 0"1'. ayant établi des types définis de qualité. o5

Dans la Classe

STANDARD

Nous faisons une spécialité de toutes sortes d’Outils de Chantier, et nous
pouvons exécuter vos commandes avec la plus grande promptitude.

283§

LES OUTILS DE CHANTIER DE

66 P'NK 33

Sont les outils modeles dans chaque province du Canada, en Nouvelle-
Zélande, en Australie, etc.; la légéreté, la force et la durabilité
se combinent en eux de maniére remarquable.

En vente chez les Marchands de Ferronnerie en Gros et en Détail
dans tout le Dominion.

Procurez-vous le Catalogue et la liste de Prix.

THOSTPlNK, Penibroke, Ontario.

>
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Rhl\bhl(u\f‘-A\“:-N%b COMMER- Incendies la Cie Electrique de Deschambault,
ClAUX (Suite) Montréal—A\. Cader & Co, mar. de nou- - Ltée,
) veautés, ass. 1. H. Lemay, ¢épicier.
tophoridis & A. Karydis continuent. C. D’Alcontara, L])luv.r ass. - Leblane & Cie,, commergants,
Progress Spring Bed & Mfg. Co. H. L. Déry, etc., ass. l.¢garé, Cardbois, Automobiles, Ltd.
Queen Dress & Waist Mfg. Co., succ. Hobbs Mfg, Co., Ltd.,- vitres en gros, L. L(‘pmt & Llc,‘ﬁansport et déli-

Queen Dress & Waist Co., Ltd.— ass:
Raymond & St-Onge, D. Raymond &

Hotel Richelieu, ass

vraison,
McDonell & Dibblee, contracteurs.

J.'S. St-Onge, continuent sous lc IF. A. Lachapelle, libraire, ass. Robt. Mitchell Co., Ltd.

méme nom, agents d'immeubles. P. McCrory Co. Morrisey, [Robinson & Freysang,
Seymour Piano Co., Mfrs. J. A. Tanguay, hotel, ass. agents d'assurance.
Shapiro & Richer, fourrures en gros. Liquidateur Mount Royal Aerated Water Mfg, Co.

Stanford Market.
Walsh’s Café.

En difficultés

\inmreal— Alex. Desmarteau a  Pub-
lishers Press, Limited.
Nouveaux établissements
Barachois de Malbaie—Morris Gleike Montréal—Andrews & Co., agents mfrs.

Monut Royal Land Co, Ltd.
Ontario Carriage Works Mfrs.
Owen Bros:,, mdses de Sport.

Petit & Petit, agents d’'immeubles.
Queen Dress & Waist Co., Ltd.

. I. Bernstein & Co, tailleur i i
mag. gen. S. D. Rogovin & Cie, mdses de seconde
Montral—G. H. Evans & Son, mfrs de Canadian Ice Co,, Ltd. maini.
peignes. Casgrain & Charbonneau, pharma- S. Rothman & Cie.
Ernest Gratton, plombier. ciens. Rousseau Fréres & Cie, automobiles.

Metropolitan Show Print.
J. O. St-Denis, meubles.
Israel Talbot chaussures.

Fonds & vendre

Ilast Broughton Station—Boston As-
bestos Co., Ltd., le 15 février 1912.
Fonds vendus

Capital Lager Ale & Bottling Co.
Sarah Celeck épicier.
Commercial Press imprimeurs.
Alex. Craig, peintre.
Crown Clothing Co.,
Desparois, Garneau & Cie, chapeaux &
fourrures en gros.
DesRosiers Sales Co.,

J. A. Saad & Cie,, marchands.
Albert Sévigny & Cie., oiseaux, ctc.
Sumptin & Bailey, comercants
Sundries Co.

Mfrs. H. E. A. Walley, pharmacien.

Western Temperance Brewery Co.
Québec—La Compagnie de Chantiers Ma-

agents Mfrs. ritimes de St-Laurent, Ltd., marc.

loliette—]. A. Hétu a C. E. Flamand & Dominion Premium Co., bijoutiers. de bois.
R Deblois, épiciers, hngmeer_s Representaq\c Co. ) [.a Cie Immobiliére agence d'immeu-
Montréal—Coronation Laundry. P. F. Gifford, accessoires pour ingé- bles et d'assurance.
Crown Clothing & Tailoring Co. nieurs, St-Germain—Salon  d'Optique  St-Ger-

Edmond Gervais, épicier. - =
.. O. Girard, chaussures.

Jos. Nadreaut chapeaux.

D. Papineau & Cie, épicier, a \". le-
gault. Ltd.
ArséneProvost, eplcxer

C. Schwartzman, vétements, etc.

St-Boniface de Shawmlgan-—-—Fehx Rl-
chard, épicier.

M. J. Hayes,

G.—Hamilton-& Co;,

de nouveauté.
Hinde & Dauch Paper Co. of Canada,

Home Need Supply Co.
Hub Automobile Repair Co.
Kearney Bros., Limited.

La Buandrie Canadienne.

-marchands. _1ain.
mdses -de fantaisic et Waterloo—Neil Bros., mag. geén.

Taylor & Poirier Mag. gén.
Le mérite est une grande chose; mais

qui fait la meilleure publicité fera le
plus d’aftairea.

Record Foundry & Mach. Co.

Fonderies 3 Montréal, P. Q. et Moncton, N. B.

son des Aliments
du Bétail.

POELES DE CHAUFFAGE,

FOURNEAUX:
Ligne la meilleure
’ I \\ et la plus
ot off exclusive de
3 \’:\V Fournaises &
“r =y Air Chaud.

NOYEZ NOTRE FOURNAISE CALORIFIQUE.

Poéles pour cuis-

GAGNEZ plus I’ARGENT.

Seule une bonne ligne de peintures maintiendra
votre clientéle. Ce qu’il vous-faut, c’est de vendre
aux mémes acheteurs et de remouveler ces ventes.
Nous désironsvendre notreVernis a Planchers M. L.,
notre Granitine et nos Pejntures M. L., au mar-
chand qui se rend compte que seules les bonnes pein-
tures rapportent de I’argent.

Le Vernis & planchers M. L., est fait pour I'inté-
rieur ou ’extérieur. Il est opaque. Il résiste bien 2
'usage, conserve sa couleur, est facile & appliquer.
Une fois que des acheteurs I'ont essayé, vous pouvez
en revendre souvent pour grands et petits travaux.
10 couleurs, ~

Granitine est un fini 2 planchers qui fait voir le
grain du bois, se maintient brillant, et a une durée
merveilleuse. Il ne présente pas de marques blanches.
La boue, le savon, ni I’eau ne I’affectent. Il est facile
3 appliquer. Cela signifie des ventes et des profits
pour vous.

Les Peintures M. L., couvrent bien, durent, sont
toujours prétes pour 'usage Ligne compléte de cou-
leurs et d’encollages. Elles sont faciles 2 appliquer et
donnent satisfaction.

Bon profit sur les trois lignes ci-dessus.
Ecrivez-nous au sujet des prix.

Imperial Varmsh & Color Co., annted

~Orue Mme_ !O!Vllsvl

" de deux magasins de mérite égal, celui.

— EN_RCRIVANT AUX ANNONCEU &S, CITEZ “LE PRIX 'COURANT”
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Comment vous rendez-vous compte des détails
de votre commerce ?

De cette nﬁﬁiéré ~ ou De celle-ci ?

Il y ad’innombrables questions auxquelles vous ne pouvez La Caisse Enregistreuse ‘‘National’’ enregistre tous les dé
—pasrépondre. —— "~ —————taiis pour vous. —— = - —
‘liJn ‘iléﬁcit peut se produire—et vous ne pouvez pas savoir Vous pouvez voir d’un coup d’oeil—4 un moment quelcon-

d'on jl vient.

que de la journée— une inscription imprimée de toutes les
Quelqu'un a payé une facture—et ce paiement n’a pas été . transactions qui ont eu lieu dans votre magasin.

enregistré, Vous voyez d'un coup d’oeil :

Vous avez payé la facture d'un fournisseur—vous ne vous Combien de ventes au comptant ont été faites.
souvenez pasdu quel. . Combien-de ventes a crédit ont été faites.

Vous ne savez jamais combien d'argent vous devriez avoir Combien d'argent a été regu en acompte.

en caisse. . ' : Combien il devrait y avoir d’argent en caisse.

Vous ne savez pas quel est le commis qui a faitdes erreurs— Combien dé marchandises chaque commis a vendues.

ni quel est celui qui a vendu le plus de marchandises. Combien de fois votre tiroir caisse a été ouvert—par
Vous vous fiez trop 4 la chance — vous comptez trop sur votre qui—et pourquoi.
mémoire.

La Caisse Enregistreuse * NATIONAL" balance en cinq minutes les affaires de la journée, supprime tout travail d'a peu prés, prend soin

de tous les détails, en vous donnant le temps de vous occuper des choses importantes. Elle vous tient, chaque jour, au courant de tous les
détails de votre commerce, jusqu'a un penny.

La Caisse Enregistreuse

-*“NATIONAL" oblige tous

Vous pouvez payer le prix
d’une Caisse Enregistreuse

,~ VOs commis & enregistrer “NATION‘L" sur I'argent

exactement toutes les tran- - qu'elle vous économise.

sactions. Renseignez-vous. Deman-

dez une brochure.

NATIONAL CASH REGISTER CO.

Bureau 3 Montréal: 1 et 3 rue Notre-Dame OQOuest.

Représentants :

y

- A.BLACKWELL, ). , , E. TALJANSKI, 285 rue St-Joseph, Ql;ébec,
A. E. LANDRY, - Bureau de Montréal. W. P. GRANT, 277 rue Bank, Ottawa.
W. McEWEN, ) J. M. ROY, Bureau de Montréal.

——e——— e
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Eplcerles et Provisions,

VINAIGRE
Nous cotons, prix nets:
Bollman, cruches paillées, 4

gall, imp. . .. cruche o0.00 2.20
Domestique triple, ceruches p
paillées, 4 gal imp., cru-
che . . es ++ .. 0.00 I.40
72 grains .. . le gall. 0.00 o0.13
88 grains .. le gall. 0.00 0.16
0.00 0.20

177 grains (proof). le gall.
THES

Trés bonne demande pour les thés du

Japon. Les thés verts de Chine a bon

marché sont en assez bonne demande

Les autres sortes sont négligées.

EPICES PURES, GRAINES ET SEL
Nous cotons:

Rllspxcc moulu .. I'!) 0.15 0.18
ns .. v 0.1I0 0.12
Canary Seed . “ 0.05 0.06
Cannelle, moulue oo * 0.20 0.24
Cannelle en mattes .. .. “ 0.18 o0.22
Clous de girofle. moulus “ 0.00 o0.21
Clous de mroﬂe entiers. “ 0.20 0.23
Colza .. .. ¢ ee oo " 0.06 0.08
Créeme de tartrc ce ve +0 ' 0.00 0.23
Gingembre moulu .. .. “ 0.20 0.30
_uingembre en racine .. “ 0.17 0.20
Graine de lin—non moul. ™ 0.00 0.07
Graine de lin moulue .. “ 0.07 0.08
Graine de chanvre .. “ 0.04% 0.05%
Macis moulu . o “ 0.75 1.00
Mixed spices moulues “ 0.18 0.22
Muscade .. S “—0:350.50
Muscade mouluc O “ 0.00 0.50
Piments (clous ronds) “ 0.10 0.15
Poivre blanc rond .. “ 0.22% 0.25
Peivre blanc moulu. “ 0.23 0.27

LE PRIX COURANT

Poivre noir rond e
Poivre noir moulu .. .. *
Poivre de Cayenne pur. *
Whole pickle spice .. .. *
Sel fin, quart, 3 Ibs. .. ..
Sel fm, quart, 5 lbs. ..

Sel fin, quart, 7 Ibs. ..
Sel fin quart, 10 Ilbs. ..
Sel fin, quart, 20 lbs. .
Sel fm $ sac, 56 lbs
Sel fin, sac, 2 cwts. .. ..
Sel fin, en quart de 280 Ibs.
()rdmary fmc Sl o o
Fine .. .. .. ..
Dairry .. .. ..
Cheese .. .. ..
Gros sel, sac ..

ORGE
Nous catons:

Oi1ge mondé (pot) .. sac

Orge mondé (pot) . baril

Orge mondé (pot) moins
d'un sac .. .. lb

Orge perlé (pearl) ..

Orge perlé (pearl) .

sac

LEGUMES SECS

Trés bonne denmande.
Nous cotons:

Féves de Lima de Cal, Ib.

Féves blanches, Can, .. Ib.
I'éves jaunes .. .. minot
Flageolets (haricots), sac
de 220 Ibs. . . Ib.
Lentilles, par sac .. .. lb.
Pois verts No 1 . .. la Ib.

Pois fendus, le sac ..
Blé-d’Inde a soupe, cassé,
le sac

S3
m
0.16 0.18 RIZ
0.16 o0.20 La demande est trés forte pour le riz
0.21 0.25  Patna; elle est bonne pour les autres
g~'6 0.20  sortes. Les prix sont trés fermes.
0‘83 2'05 Nous cotons:
2,80 2‘35 Riz importés:
ol 5 Riz Patna, sacs de 56 Ibs,
oo 2;? suivant qualité .. .. lb. 0.00 0.05d
0.00 0.5 Riz Carolina .. .. .. .. 0.08 0.09
o'os 1.40 Riz meulu .. . 0.04 0.06
-5 Riz soufflé (puffed) cse de
S0 TG 36 paquets de 2 pintes . 0.00 3.60
0.00 2.05 Riz décortiqués au Canada:
0.00 2.15 Les prix ci-dessous s’entendent f.0.b.
0.00 2.45 Montréal:
0.60 0.65 Qualité B, sac de 100 lbs. 3.65 3.75
8uahte CC, sac de 100 lbs. 3.55 3.65
parkle .. . .70 4.80
PaT— India Bright (sac xoo lbs) 3.75 3.8
> 3'8 Lustre.. .. .. 3.85 3.05
00 7.5 gohihed Patna .. .. .. .. 3.85 3.95
ear] Patna . 4.10 4.20
g'g 0.044  Mandarin Patna .. .. 4.35 4.45
ot g~(7)5* Imperial Glacé Patna . 4.60 4.70
-05 Crystal Japan .. 5.05 5.15
Snow Japan .. .. .. . §.15 5.25
Ice Drips Japan .. 5.30 5'3"
Gotllh-goap ST CIEE on o e v 4158 408
0.04% 0.04% FRUITS SECS .
2.00 3210 Assez bonne demande. Les noix de
Grenoble sont en hausse de 3c par livre.
°‘£ 0.10 " Les amandes de Valence sont a prix
g~° g;" plus élevés de 1c par livre.
o:o; 3.60 Nous cotons:
‘ ‘Dattes et Figues:
0.00 2.60 Dattes en vrac .. .. Ib. 0,00 0.06

“PLAYTIME”

Laveuse avec nouvelle combinaison
d'actionnement 4 la Main ou par
Force Motrice

Facilement reliée 3 un petxt Engm a
Gazoline
ou a un
Mo teur
électrique,
Supprime
la Corvée
du La-
vage pour
la femme
du fer
mier.
N’est pas
surpassée
comme
machine
actionnée
a la main.

Cummer -Dowswell,

Limited. ||

Agents :

HAMILTON, ONT.
W. L. HALDIMAND & SON,

The Sapho M’f’g Co., lelted

En vendant la poudre & balayer -

ANTI- DUST,

vous vendez la seule poudre & balayer DESINFECTANTE,
GERMICIDE et INSECTICIDE, qui empéche aussi la poussia-
re de se soulever quand on balaye. Vous satisfaites
vos clients et obtenez de gros profits.

DEMANDEZ-LA A VOTRE FOURNISSEUR OU A

Montréal.

- MONTR T

—
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Dattes en pqts. de 1 lb... o.
Figues séches en sac, 3

073 0.08

couronnes .. .. .. .. lb. o.10% 0.11

7 couronnes .. .. .. lb. 0.104 o.11%

5 couronnes .. .. .. lb. 0.11% 0.12}

6 couronnes .. .. .. lb. 0.13 0.14

9 couronnes .. .. .. lb. 0.15 0.16

16 onces .. .. .. .. bte o0.11%4 0.12%

10 onces .. .. . bte 0.08 0.08%
‘Raisins de Corinthe Ib. 1b.
Corinthe Filiatras, en vrac 0.08 0.08%
Corinthe Filiatras en car-

tons 1 1b. we vt vs .. .0.08% 0.00%

Raisins de Malnga Ib. b,
Rideau ... .. . bte 0.00 2.50
Balmoral : .. bte 0.00 3.00
Orléans . .. .. bte 0.00 4.00
Royal Excelsior .. .. bte 0.00 4.80

Ramnr/SuLtann Ib. 1Ib.
En vrac”.. ..., .. ..”.. 0.00 0.12%
Cartons 1 Ib. . . 0.15 0.16

Raisins de Valence Ib. 1b.
Valence ﬁne off Stalk btes

de 28 Ibs. .. .. .. .. .. 0.07} 0.08
Valence Selected, btes de

28 1bs. .. .. .. .. 0.08% 0.08%
Valence Layers, 4 cou

btes de 28 lbs. .. .. 0.08% 0.08%

Raisins de Californie Ib. 1b.

_Epépinés, paq. 1 lb,, fancy (manquent)

Epépinés, qpt. 115 rthoix. (manquent)
Noix et Amandes 1b. 1b.
Amandes Tarragone .. 0.16 0.17
Amande Valence écalées.. 0.34 0.36
Avelines .. .. .. O.II 0.I2
Noix Grenoble Mayettc .. 0.15% 0.16%
Noix Marbot .. .. .. 0.13 0.14
Noix de Bordeaux écalées. 0.30_0.32
Noix du Brésil .. .. .. .. “0.213 0.223

Noix de coco ripées en
seaux, par 15 ou 20 lbs. 0.20% o0.21

Noix de coco riapées en

LE PRIX COURANT

boites de 5 lbs.
Noix de cuco rapees, ala lb
Noix Pécan pohes, moyen-
nes .. ..
Noix Pécan pohcs Jumbo
Noix Pécan cassées .
Noix Tarragone .. ol i
non roties, Sun e

I’eanuts
Peanuts non roties, DBon
Ton .. .. .. .. o0 o0
Peanuts non roéties, Coon.
Peanuts roties, Coon ..
Peanuts roties, G. .. .. .
Peanuts non roéties,- G.
Peanuts roties, Sun
Peanuts

roties, Bon Ton .
Pruneaux 3o0/40.. ..
Pruneaux 40/50.. ..
Pruneaux 50/60.. .
runeaux 6o/70 .. .. .. ..
Pruneaux 70/80 .. .. .. ..
Pruneaux 80/90 .. .. .. ..
Pruneaux 90/100 ¢ s
Pruneaux ‘100 et plus .. ..

Fruits évaporés
Abricots, boite 25 lbs. .. ..
Ncctarmes . o
Péches, boites 25 Ibs. .
Poires, boites 25 lbs.
Pommes tranchées évapo-
_rées .. .. btes de 50 lbs.

Pelures de fruits

Citron .. .. .. .. «v o0 ..
Citronelle ..
Orange ..

" 0.00
0.00

©co

.19
A8

cocopoo
0000 Oo

OOOOOOO_OO_O_O?_O_O_O
44344445
N
-
©00000900000000

3 8888788888388

0.15
0.11
0.12%
0.14

°oo0009
[

o

0.11

=
s

0.13
0.16-

0.14
0.17
0.13% 0.143

CONSERVES ALIMENTAIRES
Conserves de Légumes

Trés bonné demande.
Auls cotons:

Groupe Groupe-

Par doz.

No2 No1

b. ,

Asperges (Pointes), 2 Ibs.
Asperges entiéres can., 2 lbs.
Asperges Californie, 2 Ibs.
Betteraves tranchées, 3 Ibs.
Blé d'Ilnde .. .. 2 lbs.
Ble d'Inde en éps .. 3 Ibs.

Catsup, bte 2 lbs. .. doz.
Catsup, au gal. .. .. doz.
Chamnpgnons hatel, boite .
Champignons 1er choix ..
Champignons choix, boites
Choux de Bruxelles imp.

8

883188555588 888888

©0POONNNOONWONOO000NO HO -t N
8588828558 S8

Choux-fleurs .. . 2 Ibs.

Citrouilles .. .. . 3 lbs.

Citrouilles . gal

Epinards .. . 2 lbs.

Epinards ..... . gall.

Epinards imp. .. .. .. bte 11

Feves Golden Wax . 2 Ibs, 7%

Féves Vertes .. .. 2 lbs. 33

Féves le Lima .. .. 2 lbs. 00 I.35

Flageolets importés .. bte 134 0.15

Haricots verts imp. .. bte 13 17
16

Macédoine de légumes, bte
Marinades en seau .. gal.

Petits pois imp. moyens bte

M°°°°°°°*°°°°°°°°°999999999999999r999?

Petits pois xmp, mi-fins, bte 12 0.124
Petits pois imp., fins, bte 16 o0.17
Petits po:s lmp, ext.fins,bte 0.17 0.18
Petits pois imp., surfins, bte manquent)
Pois Can. English Garden 00 1.35%
Pois Can. Early June. 00 1.50
Pois Sweet Winkle . .. 15 0.16
Pois Can, Ext. Fine Sifted 00 1.90
Succotash . . 2 lbs. 00 1.I§
Tomates, 3 Ibs. .. .. doz. 0.00 1.65
Tomates importées, gall .. 0.00 —1.40
Truffes, 3 boite .. .. .. .. 5.00 5.40

Conserves de fruits

Bonne demande. Les abricots de Cali-
fornie en boites de 2% livres sont & prix
moins élevé de 25¢ par douzaine.

A N

Evitez les mitations de notre

COUTELLERIE,

EXACTR se trouve sur chnqne lame.
Seuls Azentl pour le Canada:

JOSEPH RODGERS & SONS, Limmen |

Sheffield, Ang.

en vous assurant que cette MARQUE

JAMES HUTTON & CO., Montréal.

Kok

jNOVA SCOTIA STEEL & GOAL 0.

MANUFACTURJRRS DR

ACIER en BARRES MARCHAND, MACHINERIE a
ROUES, TRANSMISSIONS en, ACIER COMPRIMR
POLI, TOLES D’ACIER jnsqu’ﬁ 48pcsde large, RAILS
en “T" de 12, 18, 28 et 40 1bs & 1a verge, ECLISSES,
ESSIEUX DE CHARS DE CHEMINS DE FER.

GROSSES PIECES DE FORGE, UNE SPECIALITE

LIMITE®»

GRantED 622

Mines de Fer, Wabana, Terreneuve,—Mines ‘de Chubon

Hauts Fourneaux, Fours 4 Réverbére 2 Sydney Mines,
N. E.—Lunmmn, For,
4 New G

Burean Principal : NEW GLASGOW, N. E.

et Ateliers de Finissage
gow, N. E.

lls donnent continuellement satis-
faction a 'usage.

articles vendus dans le magasin ou
| on les achéte.

Catalogue envoyé

De tels outils se vend

td Fy

Ils sont une annonce pour tous les ¥ 1S

sur demande.

Les Outils de Construction Parfaite Attirent I’Attention de tous les Mécaniciens.
d vous les faites n.x‘nhur par le client.

THE [UFKIN, 0[!6‘0 of&wwwp

Les Galons et Régles-Mesures

UFHIN

sont parmi ces outils.
Fabriqués au Canada.

En vente dans toutes les maisons

MIVDSOR, ONT.



Nous cotons: Par doz.
Groupe Groupe
. Noa No1
Abnicots de Californie,
2% lbs. 0.00 3.23
Ananas coupés en des,
13 1b. (manque)
Ananas importé, .. 234 lbs. 0.00 2.90
Ananas entiers (emp.
Can.)) .. .. .. .. 3 1lbs. 0.00 2.30
Andnas tranchés (emp.
Can) .. .. .. .. 2 1bs. 0.00 1.75
Ananas rapés (emp. Can.)
2 lbs. 0.00 1.77%
Bluets Standard .. .. doz. 0.00 1.2§
Cerises rouges avec noyau,
2 lbs. 1.55 1.55%
Fraices, sirop épais . 2 lbs. 0.00 2.40
Fraises (confitures). .. .. 1.35 2.20
Framboises, sirop épais,
2 lbs. 2.00 2.023
Gadelles rouges, sirop
épais .. . . .. 2 lbs. 1.97% 0.00
Gadelles noires, sirop
épais, .. .. .. 21bs. 1.90 0.00
Groseilles, sirop épais,2lbs. 0.00 2.00
Marinades can. 1 gal . gal. 0.00 0.80
Mures, sirop épais . 2 1bs. 0.00 1.90
Ohves, 1 gal . . gal. 1.274 1.79
Peches jaunes .. .. 2 lbs. 0.00 1.90
Péches .. .. .. .. § lbs. 0.00 2.90
Poires (Bartlett) .. 2 lbs. 0.00 1.80
Poires .. .. ..-.. .. 31bs 0.00 2.40
Pommes .. .. .. .. 3 1lbs. 0:00 1.I0
Pommes Standard .. gal. 0.00 3.05
Prunes Damson, sirop épais
~ 2 1bs. 1.10 1.15%
Prunes Lorhbard, sirop épais,
2 lbs. 0.87% 0.90
Prunes de Californie.241bs. 0.00 2.75
Prunes Greengage, sirop
épais .. .. .. .. 2 lbs. 0.00 1.30
Rhubarbe Preserved, 2 lbs. 0.00 1.50
Rhubarbe .. .. .. .. gall. 0.00 3.90
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Fruits sous verre, flacons de 1 chopine: Huitres .. ., . 11lb. 0.00 1.40
rrases .. .. .. ... dozs 0000 S0 Huntres .. . 2 lbs. 0.00 2.23
Peches .. .. .. .. .. doz. 0.0 2.0% Morue -etuvee, cse, 1001bs. 0.00 7.4
Lenises rouges .. .. des 0.00 t.y5  srorue No 2 .. .. .. .. ID. 0.00 0©.0U4
Cerises blanches .. .. doz. 0.00 2.25 Morue No 1 .. .. .. lb. (manque)
tjc}'l:cs noires .. .. .. doz. 0.00 2.40 Morue grosse en quart lb. 0.06 0.004
lrgu.bulaca . doz. 0.00 2.40 Koyans aux truties et aux
Mures .. <« «+ .. doz. 0.00 2.40 achards . bte o0.17 o0.18
GLadclles rouges .. .. doz. 0.00 2.40 Sardines canad. .. .. 4 bte 0.37 0.3%
_ Conserves de poisson Sardines can. .. § btes, cse 3.25 3.50

I'rés bonne demande. Sardines frangaises, ¢ btes,

Nuus culons: _ bte o0.15 0.31
Anchois a I'huile (suivant Sardines frangaises, § btes.

tormat) .. .. .. .. doz. 1.60 4.50 bte 0.22 0.50
Caviar . .. 8 Ib. doz. 3.00 3.10 Sardines Norvége (1 bte)
Caviar .. .. ¥ Ib. doz. 6.00 6.10 cse 7.50 11.00
Caviar . . % lb. doz. 11.50 11.75 Sardines Norvége (i bte) ’ A
Clams .. .. .. 1 Ib. doz. 1.20 1.35 cse 17.00 18.00
Crabes .. .. .. 11b. doz. 3.75 3.0 Sardines Royan & l'huile, §
Crevettes en saumure, bte bte .. v vt 4e ee es 0.40 0.42

T 0.00 1.60 Sardines sans arétes .. .. 0.23 0.24
Crevettes en saumure, Saumon Labrador 100 Ibs. 0.00 8.50
_boites .. . 2 lbs. 0.00 3.00 Saumon rose Cohoes, Fra-
Crevettes sans saumure, ser River, boite plate .. 0.00 1.50

L 1b: oo e o e 0.00 '1.75  Saumon rouge:

14 db. .. .. .. .. .. .. 0.00 3.25 lHorse Shoe et Clover Leaf,
Finnan Haddies .. .. doz. 1.15 1.20 boite haute, 1 1b. .. doz. 2.45 2.47%
tHarengs frais, importés, Horse Shoe et Clover Leaf,

doz. 1.10 1.45 . boite plate, 1 lb. .. doz. 2.50 2.52}
Harengs marinés, imp. " 1.40 1.65 Saumon rouge Sockeye
Harengs aux Tom., imp * 1.35 1.40 (Rivers’ Inlet), bte hau-
Harengs kippered, imp. “ 1.45 1.70 te, 1 Ib. .. . .. doz. (manque)
Harengs imp., bte 100, bte 1.70 1.75 . Saumon rouge du printemps,
Harengs Canadiens, sauce bte haute, 1 lb. .. doz. 0.00 2.10
tomates .. .. .. .. .. .. 1.1§ 1.40 Saumon Humpback, 1 Ih.
Harengs Labrador .. brl. 0.00 5.75 doz. 0.90 1.00
Harengs Labrador . % brl. 0.00 3.25  Truite des Lacs, keg 100 Ibs. “0.00 7.00
Homards, bte plate, 1 Ib. * 525 5.35 Truite de mer .. 1oo Ibs. 0.00 7.25
Homards, bte,plate, 3 Ib. “ 2.90 3.00 Truite de mer. § qrt. .. .. 0.0C 6.50
Homards, bte haute, 1 Ib. “ (manquent) boite haute, 3 Ib. .. doz. 1.52% 1.55
Huitres (solid meat), 5 oz. Poissons frais gelés
. doz. 0.00 T.40 Assez bonne demande.
Huitres (solid meat), 100z Morue moyenne, apprétée,
doz. 0.00 2 ve vt 2e +. .. .Ib, 0.05% 0.06}

La Ligne Royale

H Le

lant le Frangais.
| passable.

Les plus beaux et les plus rapides paquebots de la
route canadienne.

“ROYAL EDWARD” — “ROYAL GEORGE’

Détenant tous les records.

HALIFAX A BRISTOL

Tous les quinze jours—LE MERCREDI. Serviteurs par-
Excellente cuisine.

Autels avec accessoires sur tons nos bateaux pour la célé-
bration de la Sainte Messe.
S’adresser pour détails 4

HONE & RIVET, 9 Boulevard St-Laurent.
THOMAS COOK & SON, 530 rue St-Catherine Ouest.

Confort insur-

ga'm

quitte MONTREAL & ©.00 a.m., tous les jours.

et biblioth ¢ ]
éclairés & 1'électricité, avec lampes pour lire au lit, sur les
trains de nuit.

CARNAVAL DU MARDI GRAS

Voyage aller et retour, de MONTREAL $4.90

RAILWAY
SYSTEM

JGRAND TRUA

Seule double vole ferrée entre Montréal, Torento,
Hamilton, Niagara Falls, Detroit et Chicago.

A TORONTO
En 7% HEURES par

“ Pinternational Limité ”
train le plus beau ét le plus rapide du ca!udq

QUATRE TRAINS EXPRESS PAR JOUR

 MONTREAL, TORONTO et L'OUEST

. 9.4 ‘a.m.. 7.30 p.m.,xo.(?o p-m. Wagons-buffet, salon
gque sur les trains de jour ; wagons-lits Pullman

Québec, du 16 au 20 février.

Edifice du Canadien Nord.
226-230 rue St-Jacques, MONTREAL.

ou 4 la Départ du jeudi 15 février au mardi 20 février inclusive-
COMPAGNIE DE NAVIGATION DU CANADIEN NORD, ment. Limite de retour, 22 février.
“Limitéz Bureau des billets en ville,

130

rue St-Jacques. Tél. Main 6805
ou gare Bonaventure.

—




'
Morue grosse apprelcc Ib. (manque)Camphre, la livre .. .. .. 0.00 0.80 Nous cotons:
Haddoc .. . Ib. ©0.04% 0.05  Larbonate d‘ammomaqua. bls. 112 Ovales de ¢ lv., crate 0.00
Doré .. .. .. .. .. 1b. 0.08 0.08% s, .. . oo oo oo 4 1bs. 0.10 ~ Uvales dec 1 lb crate .. .. 0.00 §'§§
Poisson blanc .. .. .. lb. 0.09 0.094 Cire blanche pure .. .. Ib. o. B 0u4f —veshdi b Sk . G0 ot
Maqucreau .. .. .. .. 1b. o.10 o.104 Couperose, bls, 370 Ibs. Ib. 0.01 0.02  Qvales de 3 Ibs sl 0:00 o.m
Brochet-: . .. .. 1b. 0.05 o0.058 Créme de tartre .. . .. Ib. 0.24 Ovales de 5 Ibs., Crate.. .. 0.00 o.sgi
Brochet apprete .. .. lb. (manqueg Gélatine rouge en feuilles .. Ib. 0.60 Carres de § Ib 'crate” s @00 0-4
carpe .. .. .. .. .. Ib. (manque) Gélatine blanche en fewlles, Ib. 0.35 Carrés de 1 Ib. crate.. .. ©.00 74
Truite des lacs .. .. .. Ib. 0.00% 0.104 Gélatine Knox en feuil.,, doz. 1.25 1.30  Carrés de 2 lb; cratc“ s o'oo :.zZ,
Truite saumonnée .. .. Ib. 0.08 0.088 ‘Gomme arabxque <. «. 1lb. 0.15 0.16 Carrés de 3 lbs-, crate” o6 o.oo 0.33
Saumon rouge .. .. .. lb. 0.00t 0.10  Houblon pressé .. .. .. Ib. (manque) Carrés de § lbs., crate.. .. 0.00 0-45
Flétan lb. 0.084 0.0 Lessive commune .. . doz. o0.35 CUVETTES EN BOiS 3
, FROMAGES 'IMPORTES Lessive commune grosse 3.75 Nous cotons:
On cote le fromage de Gruyére: - Paraffine pour cierges, Ib. 0.10 0.12  Cuvette No o, la doz 10.50
From ¢ enuer de 27 Ibs. ou de 8o lbs., Platre a terre, sac ‘100 1bs., sac o 70 Cuvette No 1, la doz. .. .. .. .. 3'50
274c & < la livre, Poudre insecticide .. .. Ib. 0.00 0.50 Cuvette No 2, la doz. .. .. .. .. 7.c5>o
En g wtié moindre, 3oc la livre. Résine blanche .. .. .. Ib. 0.03% 0.05 Cuvette No 3, la doz. .. .. .. .. 6.00
_—Le fromage de- Roquefort se vend de Résine G, suivant quantité, EPINGLES A LINGE
35¢ 4 36¢ la tivre et le Limbourg de 19¢ . llb .. 0.038 0.04% Lpingles ordinaires:
a 2c5nlacélt:reen;°re. a"?:tfe en cnstaux. bls 112 b, o.05 Bolllte.s dlc 5‘8msscst .. .. la bte 0.60
’ . , . 0. Cpingles 4 ressort:
%3;}‘,‘,’"”'“ o, 75, 6 B 0w llg ggt; Se}.d'l.ip.s?m sz‘acs 224 "fﬁ' o0t} 500 Boites de 2 grogses .. . la bte 0.9
PRODUITS CHIMIQUES ET Soda 4 pate, 112 Ibs. .. .. 0.00 2.00  Nous cotons:
DROGUES ) Soda a laver: ... Avec manches ordinaires La doz
Le prix du sel d’Epsom est plus élevé Sacs 224 lbs., 100 Ibs. . 0.75 0.80 5 cordes .. " 0.00 4 75'
de 1c par livre. Soude caustique en morceanx. 4 cordes e e e .. 0.00 4.00
Nous cotons: kegs 5o lbs. .. .. 1.50 1.60 3 cordes .. " N 3'50
Acide borique, brls de 336 Ibs., Ib. 0.10  Soufre en batons, bls 336 lbs., Ib.. 0.01} 2 cordes . 0.00 3.25
Alun, barils de 336 Ibs. .. .. Ib.—0:013 Soufre moulu sacs 112 1bs. 1.65 1.70  Mélés de'_',o{,c 4 ¢ cordes 8,00 .15
Alun, barils de 112 lbs. .. .. Ib. 0.02  Tourteaux de lin mouly, sac 2 20 2.30. A long manches—— 0.00 ‘3*0
Arcanson, Ib. . .. o. o3l 0.o4% Vitriol, brls .. 058 0.06 ~  Avec manches bambou ’ 33
Blanclge céruse, “brls de 336 1bs. ¢ 5 ‘BOUGIES ET CIERGES 4 cordes 4.25 5.50
~_100 lbs .. s 0.65 ous cotons: aneks vt '
Bois de campeche -+ 1b o.024 0.03 B. Paraffélnc en vrac boue de 40 Ibs.: S:ﬁ?ﬁ,{"i"ﬁgfd;s 382 ‘;"SO
Bc;;ax en cristaux, brls de 31:{,6 6 a }a‘ . Ib. 0.00 0.0784 D'enfant, 1 corde .. . 0.00 l'(sxs)
s. . .. Ib. o.05 12zalalbh .. . Ib. 0.00 o.10 : + i 57, .
Borax en poudre brls nz B Paraffine, 6 5 Ha lb 0.08 0.09 Marnches dc;ﬁ?&ﬁéﬁﬁg doz. .2
1bs. . e .. .. 1b. 0.05 0.06 B Paraffine, 12 3 la Ib, 0.08% 0.09% Nous cotons:
Boules & mites .. .. .. Ib. 0.00 0.00 B Stéarine, 140z. 6et12.. 0.00 0.12  Telegranh. bte de 10 8
Camomille .. . Ib. 0.00 0.30 B Stéarine, 16 0z. 6 et 8 .. 0.13 0.14} Te| ghom' btc de el 5 A
Campéche (Extrait de): Cierges approuvés . Ib. 0.00 0.374 Ti 2 bte d emerlo Bis 36, & 4'75
Bg‘ntes de 12 Ibs. .. 1b. 0.00 0.08 Cierges non approuvés 1b. 0.00 o0.15 - Hgadiizhf bete df] gr 4.3 ::gs
, 24 lbs, pqt. de 1 |b ©v.00 0.08% PLATS EN BOIS King Edward, bte de 4 gr. .. .. 3.70
o ; o - - R - .
CHARBOI\] R. FORGET,
. Anthracite et Bitumineux. '
AGENT DE CHANGE,
Yxpédié par xgie ferrée ou voie d’eau & tout
endroit de)l%Province de Québec.
_ 83 e Notre-Dame Ouest,
GEORGE HALL COAL CoO. P~
OF CANADA, LIMITED. Montréal.
192 ruUE ST-JACQUES. MONTR EA L. Bureau A Paris ; 60 rue de Provence.
- o~ . % I JO _—
' N o Im A ot
Courroies SpéCialeS QUEBEC -STEAMSHIP CO., LIMITED.
) Aller ot
: . a partir de
Nos Courroies sont recouvertes de BermUdes Retour ©P SIO'
nofre éClment lHQPCMéafE)I'Cdet p:lll- k dL;vape;rr:p‘{de BER\I]UDIANAdoub;efléxéﬁce 10,518 tolnnes parl‘ljra
‘ . vent tre exp°s es au OI ou a e fw or 1 %m 3 :! 7. 14, 21 zi vrier et tous les mercre l:
3 chaleur sans dange, de les ghter. Tentilgtenrs tleckriques. Telégraphic tana g1, 1o cotre: Quille doud!
2 e —_— & 1 ; ge nouveau SS. GUIANA, 3,700 tonnes, le SS. PARIMA,
,000 tonnes, le S§ e—New-Yo! €54
D K M L 3ojanv1er6§et 17 f‘vrieraz hrssp m., pour St-Thomas, Ste-Croix, St- §
C aren A Ehrtstu?hg At;“:ig“at Ula Guadeloupe, la Dominique, la Martinique, Ste- [
ucie a barbadee emerara. - 3
5 P i 1 d
' Limited T Sslmmenenls complets, Cadresser W, K. Heory, e 1
p - 351, rue-St-Jacques, ¢ Ste-Catherine-Ouest ; Hone & Rivet, 13 Boulevard St-Laurent, ou J. G
{, - - MONTREAL. ﬁg?ék‘;‘g;eccr'*nmdn commfssaires Montréal, Quebecstenmqhm
)l Tél. Main, 4904-4905-7248
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Eagle, bte de 1 gr. ..

2.1
Silent, bleggue 1 gr. .. .. . 2.53
Silent, bte de 500 .. ., .. .. 5.35
Rising Star, bte de 1 gr. .. .. .. 6.15

Pour quantité de 5 caisses assorties
ou non, fret payé pour tous les points
de la province de Québec.

“Tiger” ne s'applique qu'a la province
de Québec seulement.

FICELLE ET %"\I‘BC{‘E DE COTON

Nous cotons:

LE PRIX COURANT

Bruleurs, dessus verre (B), doz.

. S 1.00
Cheminées (first), No 1. .. doz. 0.44
Cheminées (first), No o. .. doz. 0.41
Cheminées (climax), No 2 . doz. 0.62

0.46

Cheminées (climax), No 1 . doz.
SAVON DE CASTILLE .
Le savon de Marseille en seau se vend
$4.25 la caisse et de gc a a 10c la livre,
poids net, blanc ou marbré.

GRAISSE A ROUES
On cote:

Bouteilles de 2 oz. ..
Bouteilles de 3 oz. ..

‘Bouteilles de 4 o0z. .. ..
Bouteilles de 3 chopine ..
Bouteilles de 1 chopine ..
Bouteilles de 1 pinte ..

Estagnon de

40 lbs, .
Quart, Ib. .. ..

Moins d'un quart.,. gal

HUILE DE FOIE
Nous cotons:

57
5.00 0.45
6.00 0.55
7-.25 0.65
11.50 1.10
17.50 1.60
28.00 2.50
.. 0.00 0.II
.. 0.00 0.10%
0.00 1.14
DE MORUE

tution, a été déclaré pour le trimestre finissant le 29
février prochain, et cerﬁ payable, au Bureau-Chefde cette
Banque et & ses Succursales, le et aprés le Premier
mars prochain aux actionnaires inscrits au registre le
15 février prochain.

Par ordre du Conseil de Direction
M. J. A. PRENDERCAST,

Ficelle 4 brins .. .. .. Ib. 0.23% 0.244 Graisse lmpérial, en lots de Bouteilles carrées de 16 onces, $3.75
Ficelle 3 brins .. .. .. lb. 0.204 0.21% grosse.. .. .. .. .. .. .. doz. 0.524 la douzaine; chopines, $2.40 la douzaine;
Eorge éllinge, en (:l-oul., Ib. 0.00 o0.21 C‘é’:;sg: : doz. .. .. .. .. doz. 0.55 } chopines. $1.75 la douzaine.
orde a linge s . doz. 0.00 1.8 : u mica,
. gorgc a lli_nge: 343 34. - goz. 0.00 x.xg Bt:jl;cs de 1 1b. (par 3 doz.), Nous cggﬂin S EREOl
orde i linge 50 pds . doz. 0.00 1I. 0Z .. we ae ee oo .. .. 0.90 0.95 il .. ..
g‘"dei ﬁl,:geaGﬂ :?1, . d(;z. 0.00 x.;g Boites de ,;Ilbls. (par doz), doz. 2.50 &%i::rlcll’un i 5 e g:gg ::g
oton & chandelle .. .. Ib. 0.00 0.31 UILE D'OLIVE i
Cable Sisal, 7/16 et plus.. o0.00 o.gg Nous cotons: HUILE DE RICIN PHARMACEU-
Cable Sisal, § .. .. .. .. 0.00 0.09% Huile Loublon: TIQUE
Cible Sisal. 5/16 .. .. .. 0.00 o.10 Pintes .. .. .. .. 0.00 3.00  Nous cotons au quart, par livre, gc;
Cable Sisal. ¢ .. .. .. 0.00 o0.10 Chopines . . 0.00 1.30 l¢ gallon, $1:20; en estagnon, par livre,
Cable Sisal, 3/16 .. 0.00 o.104 % chopines .. .. .. .. .. 0.00 0.65 9¢ @ Ioc.
Ligneul No 8 .. .. . 0.00 0.38 Les huiles d’olive surfines sont cotées: VASELINE
Ligneul No 10 .. .~ .. 0.00 0.65 Estagnon § gal. .. .. .. 1.25 1.30 , Nous cotons:
Ligneul No 12 .. .. .. .. 0.00 0.68 Estagnon 1 gal. .. .. .. 2.40 2.50 ‘Bleu Seal” ‘ T
Ligneul No 15 .. .. .. .. 0.00 0.75 Estagnon s gal, impérial . 0.00 9.50 Blanche No 1 .. .. .. ¥/ yrossé'26!00
PAPIER D'’EMBALLAGE Bouteilles 4 0z. .. .. doz. 2.25 2.35 Blanche No 2 .. . . £l 19.20
Le papier manille, én rouleau est coté Bouteilles 8 oz. .. .. doz. 3.50 3.60 Jaune No1 .. .. .. .4 sy 6.72
4 3¢ la livre— ——— ——— Bouteilles 16 oz. .. .. doz. 6.00 6.25 JauneNo2.. .. .. .. "%~ . 14.40
MECHES, BRULEURS ET VERRES Litres .. .. .. ... .o -85 g9.00  2¢ qualité No 1., . wo==" 468
DE LAMPES % litres .. .. .. .. 6.00 6.25 2¢ qualité No 2 .. .uwmw - i 7.50
Nous cotons: ¥ litres .. .. .. .. .. .. 3.50 3.60 Jaune No1 .. .. .. 0z. 0.60
Méches No 2 .. .. .« .. Ib. o0.19 L'huile d’olive Barton et Guestier est Jaune No 2 .. .."I2.. i doz »1.25
Meches No 1 -, 11 1 1 [ 15l ooy cotée: i picTmBle . et pris cotet
Méches No o .. o oo o0 b oln) Qrts .. .. 7.75 8.00 grosse et met sur les prix 3 la doz.
Brileurs No 2 .. .. doz. 0.85 Pts .. .. .. 4.37% 4.50 HUILE DE PETROLE
Brileurs No 1 .. .. doz. 0.65 P8 i sv ww ww s ew us 2.45 2.80 Nous cotons: ' )
rileurs No o .. .. .. .. doz. 0.63 HUILE DE CASTOR Pratt’s Astral Oil . le gal. 0.20%
Brileurs, dessus verre (A), doz. 1.65 Nous cotons: Grosse. Doz.  Standard Acme . .. le gal. o.17
Cheminées (first), No 2. .. doz. 0.60 Bouteilles de 1 oz. .. .. § 3.60 $0.35  Pétrole canadien . . le gal. o.15%
P~ ~~~BANQUE D’HOCHELAGA ™" -
LA BANQUE NATIONALE .:
Avis est par les présentes donné qu’un dividende de FONDEE EN 1860.
d . ——
eux et un quart pour cent (2% %), égal au taux de neuf Capital . - $2,000,000
pour cent (8% ) par an sur le Capital payé de cette Insti- Réserve . = . 1,800,000

Notre service de billets circulaires pour les voyageurs ‘* Tra-
vellers Cheques "’ a donné satisfaction 4 tous nos clients ; nous
invitons le public 4 se prévaloir Jes avantages que nous offrons

Notre bureau de Paris,

RUB BOUDREAU, '

7, SQUARE DE L'OPERA,
est trés propice aux voyageurs canadiens qui visitent I'Europe,

Nous effectuonsles virements de fonds, les collections, les paie-
ments, les crédits commerciaux en Europe, aux Etats-Unis
etau Canada, aux plus bas unﬁ

Lo v /

Gérant-Général.
LA ‘BANQUE - MOLSON
INCORPOREE EN 18ss
CAPITAL P, Bureau Principal, MONTREAL. +4.000.000
FONDS DE ‘l\tgnvz 4,000,000
JAMES ELLIOT, Gérant-Cénéral -~

A. D. DURNFORD, Inspeotour on Chef et Surintendant des Sucoursales
SUCCURSALES DANS LA PROVINCE DE QUEBEC ¢

Arthabagka Maisonneuve— Sorel
Bedford Market and Harbour- Saint-Césaire ]
Chicoutimi COte des Neiges— Sainte-Flavie Station , Montréal ; M, L,
Drummondville . COte 8t-Paul Saint-Ours, Qué.
Fraserville et Rividre = Boulevard St-Laurent Sainte-Thérdse de FORGET, 1 X

du Loup Station Saint-Henri— Blainville BOYER, Secrétaire.
Knowlton Plerreville ‘Victoriaville
L —  Waterloo—— en _ch

LA BANQUE PROVINCIALE DU CANADA

Sldge Central 1 7 & © Place d’Armes, Montréal, Can.

utorisé $2,000,000.00 Capital v 1 ,000.00
o:c surplus dl!.“}.ll — au 3t S&m 1910 .
'Administration s Président: M, H. LAPORTE, de Laporte
M?:t'!‘:.l l&‘ Cl'e'.‘ nAdminiotnteur Crédit Foncler Franoo-Canadien,
Vice-Président : M, W. F, CARSLEY, de l!a maison en 08 Carsley
Sons & Co.; Honorable L. BEAUBIEN, Ex-ministre de 1'Agriculture
M. G. M, BOSWORTH, Vice-Président ‘Canadian Pacific Railway Co."
M. ALPHONSE RACINE, de la maison A Racine & Cie, marchands en
TANCREDA BIRNVER b Ditectenrgérant 1] Wo L.
chemin Ltée.; TANCRED 5 T ot ;
RGET, teur ; J. A, TURCOT, Assistant-Inspecteur; ATFE

Conse Président: H ble 8ir . ALEX. LACOSTR, Ex-Juge
¥ @ Aune. 1 Do IER LACHAPBLL

 Montréal-Rue 8t. Jacques Richmond
Rue Sainte-Catherine Roberval
reales dans tout le Canada

83 Suoocu .
Agences A Londres, Paris, Berlin et dans toutes les principales villes du
) monde. Emission de Lettres de Crédit pour le commerce et lettres

) Crculaires pour voyageurs. 1

'Appel ; Docteur E. PRRS1 L §
Adminjstrateur du Crédit Foncler Franc na. . CHEVALIER,
Directeur-Gérant, Crédit Foncier Franco-Canadien.

44 Succursales dans les Provincesde Québec, Ontario, Nouveau Brunswick

Etats-Unis : New-York, Boston,

:
en ;

nts & PEtranger:
mﬁl’nlo, Ehig:o ; Angleterre, France, Allemagne, Autriche, Italie.
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| W. LAMARRE & CIE

| MARCHANDS DE

' BOIS ET CHARBON
| - Poin, Paille, Avoine, Etc.
l 630 Avenue Atwater

P12s ft-Jacques, St-Henri

Correspondanee sollicitée.

f TELEPHONE B&LL : WESTMOUNT 609.
| MARCHANDS : 1324

e ————— e ———

JOSEPH FORTIER
hbrloant-l'.poﬁer

Atelier de R ’glure. Reliure, Typo-

graphie, Relief et Gaufrage. Fabri-
c-tlon de Livres de Comptabilité,
Formules et fournitures de Bureau,

210 rue Notre-Dame Ouest,

(Angle de la rue St-Pierre). MONTEEAL.

JARDINE UNiversaL RatcHEr
-~ Guawe Dar
(Parcatst 0 Rochl Univrsele 66 Jrtie)

Employée dans toutes sortes de manufac-
1 tur urgentes aux

mach nu

Tous les ateliers de machines et de che-
mins de fer devraient I’employer.

Les constructeurs de ponts, les poseurs
de voies ferrées et les ouvriers en
conatructlons métalliques en ont
besoin constamment.

A. B. JARDINE & CO.

HESPELER, ONT.

|
i

Résidence :
12114, TUE St-Denis
Téléphone St-Louis 1124

JOS. BINETTE

' Entrepreneur et Contractenr

TéL Rst 1899

|

456, rue St-Charles-Borromée, Montréal
|

NIAGARA FALLS, Canada.
MANUFACTURIERS DE
Cuilléres, Fourchettes,Coutellerie,
et Articles en Plaqué.

.Demandez notre Catalogue et nos Cotations.

Oxtario Sitver Go., LimiTen |

| Bell Mafp 5141-8142

d & Turgeon

COMPTABLES

-t -85, rue St-Frangois-Xavier
[ . MONTREAL.

Marchands 642

=

LE PRIX COURANT

Assurances

LA CONVERSION D'UNE ASSU-
RANCE A TERME DE CINQ ANS

-
Je peux vous prouver par des résul-
tats réels qu'un homme qui s’est assu-
ré en 1870, par exemple a l'age de 23
ans, a payé moins pour sa police jus-
qu'a présent, bien qu'il ait” été protégé
pius longtemps, que des hommes qui se
sont assurés en 1880 et 1890 a 35 et 45
ans respectivement. De méme vous
pourrez étre surpris d’apprendre qu'un
homme qui prend maintenant une police
ordinaire d'assurance sur la vie & l'age
de 25 ans paiera moins, s'il vit, qu'un
homme qui prend-une police semblable
a l'age de 30 ans, bien que le premier
soit protégé pendant cinq ans de plus.
~ Vous avez une police 3 terme de cing
ans, que vous avez prise a cause de la
pnme peu Elevée pour-avoir-une protec-

tion temporalre Vous remarquerez que

cette police porte une clause vous per-
mettant de la convertir, dans Finter-
valle de quatre ans, en une police régu-
liére ou en une police de dotation. Vous
espérez naturellement la convertir d’a-
prés cette ‘clause, autrement votre assu-
rance cesserait a la fin de la période de
cinq ans. -

J'ai cité les chiffres ci-dessus pour
vous montrer que vous avez avantage a
convertir cette police dés maintenant,
au lieu d'attendre quelques années. Si,
de 25 a 30 ans, vous n'aviez aucune as-
surance couverte par cette police a ter-
me, et si, cinq ans plus tard, 4 l'age de
30 ans, vous preniez une police ordinai-
re d’assurance sur la vie, vous paieriez
davantage avant d'avoir atteint I'age de
57 ans que si vous aviez pris une police
ordinaire a 'age de 25 ans. Il est évident
que le cout d'une assurance i terme
($11.60 annuellement pour cinq ans) est
simplement une dépense -additionnelle.
Biet plus, 'homme qui s’assure sur la
vie quand il est encore_jeune, paie une
prime beaucoup moindre & mesure qu’il
avance en age que I'homme qui pr
une police a terme et la garde pendant
cing ans, puis prend une assurance sur
la vie a l'age de 30 ans, la différence, a
I'age de 60 ans, s’élevant a plus de $30
pour $1,000.

Chaque année de délai vous coiitera
plus d’argent maintenant, plus d’argent
pendant le temps que vous vivrez, et
plus d’argent annuellement pendant l'a-
ge mur et la vieillesse. Vous ne gagne-

rez obsolument rien a attendre..Un jour

“—outaptre—vous—prendrez—une—police . a—| —

vie—pourquoi ne pas le ~faire mainte-
nant?

end

Adum par clblo.nmmo “Dongor”
L. A. RIVET C. R.

L. O. GLAS
JOHN A. SULLIVAN

RIVET, GLASS & SULLIVAN

‘v Avocats, Barristers. Avoués et Commissaires.

| EDIFICE TRUST & LOAN
30 rue St-Jacques, Montréal.

Tél. Bell, Main {;ggg

ALEx. DESMARTEAU
Comptable, Auditeur
SPECIALITE : — Liquidation de Falllites,
| Compromis Effectué.
| 64,80, RUE NOTRE-DAME EST
| MONTREAL.

TEL. BELL, MAIN 1859

LEANDRE BELANGER

i Notaire, Comptable et Commissaire
| No 30 rue St-Jacques, «  MOMNTREAL.
Argent & Préterd 4, set6%

)

Henry N. Chauvin, Geo. Harold Baker, :
i —Harold Barle Walker i

CHUYIN. BAKER & WALKER

AVOCATS®

230 rue St-Jacques, . . Montréal i

r’

v

CARAND, TERROUX & CIE

BANQUIERS ET COURTIERS

48 rue Notre-Dame Ouest
MONTREAL

Téléphone : Main 1909

FINDLAY jHOWARD
LIMITED
11 rue Notre-Dame Ouest

Immeubles, Assurance,
Plneement de Fondl

[]

Théatre National Frangais

SEMAINE DU 6 FEVRIER 1012,

JACQUES LHONNEUR

|

L. R. MONTBRIANb

Architecte et Mesureur,
230 Rue St-André

Montréal.

—




TENEZ-VOUS LES
Briques a Feu

GLENBOIG

GARTCOSH

rature

o

La supériorité incontestée des briques a
Feu “Glenboig'’ et *‘Gartcosh'’ fait qu'elles
sont les plus faciles & venure.
bi I'épreuve d'une chaleur extréme saus se
fendiller, de changements rapiuesde tempe-

Elies ont su-

sans se dilater ni se contracter.

En stockchez les princlvaux marchands.

Alexander Gibb, 13 Eme St-Jean,

MONTR
Seul Agent pour le Canada

H.

'RASOIR “RADIUM” de
BOKER & CO

—

Afilé par lesouvriers les plus habiles, tous

experts dans leur partie. La matidré,lamain
d'ceuvre etle fini de ces Rasoirssont parfaits;
chaque Rasol urer la vie d'un

homme. Demandez notre Brochure Gratuite

“some Pointers for Gentlemen who shave
themselves.”

(Quelques Indications pour fes hommes qui
se rasent eux-mémes.) .

McGILL CUTLERY Co.. Rsep
Boite Postale, 580,

Montréal

T
N

Quinaaillerie de tous genres.
\ Berrures Incrochetables, Etc.

L.J A. SURVEYER,
Importateur Direct,

52, Boulevard St-Laurent,
MONTREAL.

Argent

taux courants les plus bas.

Téléphone Main 553

ESINHART & EVANS

Agents prlucipaux

SCOTTISH UNION & NATIONAL
INSURANCE COMPANY

OF EDINBURCH .
GERMAN AMERICAN

INSURANGE COMPANY

- NEW-YORK

et Courtiers Généraux d’Assurance.

4 préter sur Biens Fonciers, aux
Demande
-directe sollicitée.

EHMLAELL_'_F‘,‘.
' EDIFICE' LAKE-OF THE WOODS,

39, Rue St-Sacrement, Montréal,

LE PRIX COURANT
ASSURANCE—(Suite)

POUR REUSSIR DANS LA SOLLI-
e CPPATION )

Le solliciteur qui réussit  étudie I'assu-
rance-vie. Il croit fermement en efle. 11 sait
que sa compagnie est responsable et qu'elle
donnera la valeur regue pour chaque police
qu'il prend.

Cest un homme intégre. 11 ne fera ja-
mais de fausses rcprés&\:uions a bon es-
cient et s'efforcera de donner a son client
la police qui lui convient sans ¢gard pour
ses propres commissions.

Il fait d'avance le plan de son travail de
maniére a accomplir le plus possible avec
la moindre dépense d'énergie.

Cest un  homme d’action. Il travaille
consciencieusement huit heures par jour et
n’hésite pas a travailler douze heures, s'il le
faut.

Il a soin de sa personnalité—I'essence
méme de la personnalité étant la confiance
en soi-méme, Penthousiasme en présentant
ce qu'il a i offrir et la sympathie pour ce-
Iui & qui il a affaire.

L’homme qui Téussit véritablement dans
assurance connait son affaire jet la com-
pagnie qu'il représente. /

Un tel homme réussira probablement
dans toute entreprise. Il n'y en a toutefois
qu’un sur cinquante.

Eprouve-t-il des revers? Certa'n>ment. I
arrivera dans des localités opposées ou in-
différentes a l'assurance-vie. Des récoltes
manquées, des finances difficiles I'empéche-
ront de faire des affaires. Des agents ri-
vaux seront un obstacle pour lui, mais I'¢-
chec n’est pas en lui. Comme un général
prudent, il peut battre en retraite, mais il
tient ses forces en bon ordre et, en temps
opportun, il reviendra a la charge et chan-
gera en victoire ce qui ressemblait a une
défaite.

METTEZ-VOUS AU TRAVAIL ET .
RESTEZ-Y

Pour prendre des contrats d'assurance,
vous devez vous- mettre au- travail et vous’
maintenir au travail. N'attendez pas tran-
quillement que quelqu’un vienne vous de-
mander a s'assurer. Vous polrriez atten-
dre fort longtemps; secouez-vous et allez
a la recherche des affaires. Prenez la ré-
solution de vendre de I'assurance et ne
vous occupez pas d'autre chose. Ne par-
courez pas la rue en tout sens essayant de
colporter de I'assurance, comme vous ven-
driez toute autre marchandise. Allez voir

votre homme, 4 -son bureau ou chez lui, 1d

oW vous pouvez avoir une chance de dire
ce que vous —\julez dire. Allez-y avec l'in-
tention d’obtenir sa. signature et non pas
seulement pour parler assurance; la com-
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ASSUREZ-VOUS
DANS

~10 PARCE Ses Taux sont aussi avantageux
QUE que ceux de n'importe quelie
compagnie,
Ses polices sont plus libhérales
que celles de n'importe quelle
compagnie,
Ses garanties sont supérieu-
res A 1a généralite de cecilesdes
autreacompagnies
La sagesse et I'ex de
sa direction sont une garan-
tie de succés pour les années
futures,

20 PARCE
QUE
30 PARCE
QUE
40 PARCE
QuE
Par-dessus tout. elle est une
compagnie Canadienne-
Frangaise ct ses capitaux res.

tent dans la Province de
Québec pour le bénéfice des
notres.

8o PARCE
QuE

Sidge Soclal 1+ 7 Place d'Armes
ONTREAL

Si vous voulez avoir une satisfaction ab-
solu avec les Vis d'Arrét, les Vis 4 Grosse
Téte, les Ecrous Demi Finis et tous les
produits des Machines 2 Vis, insistez pour
avoir ceux de la marque ‘ MORROW",

John Morrow Screw & Nut Coy. Limited.

INGERSOLL, ONTARIO.

=

Maison Fondée en 1870

AUGUSTE" COUILLARD
IMPORTATRUR DR

Ferronnerie et Quincaillerie, Verres &
Vitres, Peintures, Etc.

Spécialité s Polles de toutes sortes

Nos. 232 A 239 rue At-Paul
Voutes 13 et 14 St-Amable, MONTREAL

La maison n'a pas de Commis-voyageurs et
fait benéficier ses clients de cette economie. At-
tention toute spéciale aux commandes par la
malle. Mensieurs les marchands de la campagne
seront tourours seivis au plus bas prix du
marché,

Les Prévoyants du Canada

Assurance Fonds de Pension
CAPITAL AUTORISE $800,000

Achetez des Parts des Prévoyants 1

Parce que c’est un placement sans
pareil * ;

Parce que c’est avec la plus petite
prime, la plus grosse rente;

Parce que c’est la seule compagnie
A ‘‘Fonds Social” faisant une spéciali-
té du Fonds de Pension.

Bureau & Montréal @

Chambre 22,
Edifice **La Patrie”’

Bureau - Chef,

" 133, rue St-Pierre,
QUEBEC. =4
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ASSURANCE—(Suite)

pagnie vous paie pour faire des affaires et
non pour parler.

Autre chose. Ne sortez pas de votre sujet
en disant 4 votre homme 4 chaque instant
combien cela lui cofitera. Cela ne lui coi-
tera rien du tout. Il place simplement son
argent comme dans une banque, et il le
place dans une des plus grandes institu-
tions financiéres du monde.

Au lieu de vous adresser au client d’'un
ton" timide et en vous excusant, soyez dé-
terminé 2 lui expliquer votre proposition.
Faites-lui comprendre que 66 pour cent de
ceux qui meurent ne laissent absolument

LE PR}X COURANT

rien, pas méme un compte a la banque d’é-
pargne, ct qu'il n'y en a que 9 pour cent
qui laissent quelque chose valant la peine
d’en parler.

Expliquez-lui que 9o pour cent des veu-
ves manquent de bien des conforts de l'in-
térieur et que 34 pour cent manquent des
choses nécessaires & la vie. Laissez-le  dé-
cider et voyez s'il veut laisser dans le dé-
nuement ceux qui dépendent de lui pour
vivre.

Allez 3 la recherche des affaires. Les
hommes 4 assurer ne manquent pas. Si
vous avez confiance en vous-méme et dans
I’assurance, vous étes forcé d’obtenir des
résultats.

LA LOI LACOMBE

Semaine terminée le 27 janvier 1912

Employés. Employeurs.
Archambault, A. E. J A. Lafortune.
Benton, ]J. W. M. S. Ry. Co.
Beaucaga, H. .. .. F. Corbeil & Fils
Brooks, Thomas . . Atlas Construction

Co. Ltd.
Carriére, H. .. .. C. P. R
Dugal, L. O. . Cronsetxere Débien.

Gordon, Bryce'... Thos. Davidson & Co.
Hatcher Charles .. .. C. P. R. Co.
Lafleur, James G. . Carter White Lead

Co.

Mandel, Max. .. .. .. Charles Mandel.
Paquette, Anthime .. Metropolitan Life
Ass. Co.

Renaud, Max.. .. .. N. Geoffroy.

Trudeau, U. A. ... Toilet Laundry Co.’

Table Alph'abétiqué des Annonces

American Can Co..........

£
~

Dom. Cartridge........... 4I Lacaille, Gendreaun & Cie.. 18  Page Never Drop Hook Co.
Assurance Mont-Royal..... 61 Dougall Varnish Co.. ...... 49 Lake of the Woods M. Co.. 18 Ltd.............. .. 4
Aylmer Cond. Milk........ 16 ing Packing & Prov. Co. 13 Pinchin, Johnson & Co.... 4
Baker & Co. (Walter)..... 18 . gngrgs s;) SOUpS . 15 E:fn:c& Ci = Sg Pink Thos ... ... 52
ar s W, ...5x0 58 PinkThos ... ceeass smamse

Banque dt? Montréal....... 45 Ltd... mg B tarc . Co 62 La Prévoyance... ....... 61 Prévoyants du Canada [Les] 59
ganqm: g‘ Efpchtilﬂga ------ 57 Reinhurt & Bvans, ... ... so La Sauvegarde............ 59 .

anque Nationale......... 57 Exposition de Ferronnerie, 47 Leslie & Co., A.C........ ;8 Quebec Steamship .. .... 56
Bangue MOIS?H AR 57 . : Liverpool & London Globe 61
Banque Provinciale ........ 57 Fairbanks Co. Ltd., N. K.. 10 Lloyd Ltd (Edward) ...... 5 Record Foundry.......... 51
Bélanger, L....... ........ 58 Federal Life Assurance Co. 61 London, G. & Accident Co. 61 Rivet, Glass & Sullivan.... 58
Binette, JoS. ... ......... 58 Findlay & Howard, Ltd... s8 Lihy L 18 Rolland & Fils, J. B...... 18
Boker & Cocuns o s wovs 58  Fidelity-Phoenix Fire Insu- Lufkia Rule .. .ooooo 54 Rowat& Co.............. "
Borden’s Cond. Milk Co... 1 TANCE CO.iiviciis i wiavite o s 50 6r T o '
Brains Corporation Ltd.... 4 Forg.et Rodolpte.... ..... 56  Narion & Marion. ...oecss 14 Sapho Mfg. Co., ILtd ...... 53
Bowser, S.F. & Co........ 12 !;zmer Joseph............. L R A 40 Shurley & Dietrich........ 46
Brodie & Harvie........... 18 ruya & Nishimura,..... 19  Mathewson's SO8. ........ 15 Stonewall Jackson Cigars... 7
Canada Life Assurance Co. 61 Gagnon, PoA............ 45 Mathien (CieJ. L.).. ..... 15 Sun Life of Canada........ 61
Canadian Northern Rf..... 55 Garand, Terroux & Cie... . 58 Maxwell& Sons (David).,. 46 Surveyer,L.J. A.......... 59
Canadian Rubber & Co.; Ltd 31 Genin, Trudean & Cie. . . . 11 Metropolitan Life Ins, Co.. 61 St. Charles Cond. Milk Co. 16
Cantd'ian Salt CO-: ------- + 13 Gibb, Alex...... ......... g Montbriand, L.R......... 58 St. Lawrence Sugar Co. ... 15
Catelli, C. H. & Cie. ...... Gillett Co., Ltd. (E. W.)... 20 Montreal Canada.......... 6%
_Cll:]artrand A ‘ll;uul;gezx ==+ 88 Gillette Safety Razor & Co, 48 Montreal Dairy f.vcieeee 7 papgtefoot...... ... ...... 21
C E\lexﬁtég. €, 80 Gonthier, Geo............ 45 Mooney Biscuit Mfg. Co.. 18 Tarbox Bros s
Chauvin, Baker & Walker. 58 g::i;r"l‘“x‘ Railway.... 55 Mc])&o:. Sc:ew,Ltd The 59 foé&tre National.......... 58
Church & Dwight......... 1 faneloh & c 4" Mott, Jobn P.. & Co....... i THPELE Lo B P concson “
Cie Can. Prod. Agricoles... 11 1AE58 '+ 12 Mutuelle du Commerce.,.. 61 1ruro Cond Milk Co...... 17
Cie. des Moulins dua Nord 11 Hall Coal (George) . ...... 56 McArthur & Co., Ltd... ... 38

Clark, Wm.. 14 Heinz&Co.............. -17 McLaren & Co.(D.K.).... 56 Uncle Sam Dressing Co.... 18
Comptoir Mobilier Fr. Can. 14 Hutton & Co. (James).... 54 Munn & Co............... 14 Union Mutual Life Ins, Co. 6!
Cennors, Bros. ............ 3. £ U

y pton & Co, (The T.)..... 18

Cottam Bart ... .......... 14 ;:P““‘ 'f’:br:::: ‘2’; Ltd. 35 3? National Cash Register.... 52

Couillard Auguste......... 59 pmui:lﬁoml V:mhl; ' Co. 50 New Victoria Hotel.. ..... 45 Western Ass. Co......... .. 61
Cummer Dowswell........ 53 : * 5% Nova Scotia Steel Co...... 54 Wilks & Burnets ........ e 45
Desmarteau Alex.......... 58 Jurdine & Co.. A. B...... 58

Dom. Canners Co., Ltd.... 3 [onas & Co., Henri....... 2 Ontario Silver Co......... 58
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<Ex  Vigere tStHubu

Cinq Ventes de_Sirop Marque
Crown pour chaque Vente
d’Autres Sirops.

Voila la proportion dans laquelle Iépicier en

général vend le Sirop de Blé d’Inde de la Mar-

que “Crown”. Rappelez-vous ce fait, car il

———vous montre le rang que le

Sirop de

““““““

Marque o

occupe dans votre commerce au point de vue
des profits qu’il vous rapporte. Etant donnésles -
faits téls qu'ils sont et avec ce renseignement
devant ‘vous, vous vous rendrez compte de la
raison pour laquellevous avez avantage a pous-

ser la vente du Sirop de la Marque “Crown.”

1 @WSBURG STARCH Co

LIMITED
~ MONTREAL- CARDIN_AL TORONT 0 -BRANTFORD —YANCOUVER

. o l
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