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TRADE

Faits pour résister a lusage le

aux pieds de ceux qui les portent éFeer
Nous fabriquons toutes nos fibresa contreforts et nous mettons

dela “DUREE et du CONFORT” dans ces fibres.
Notre procédé de fabrication assure des formes durables.

BENNETT LIMITED
Fabricants de Fournitures pour Chaussures
CHAMBLY CANTON, P.Q. CANADA

BUREAUX:

59 rue SAINT-HENRI,
MONTREAL
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Services Gratuits pour
nos abonnés

En vous abonnant pour un an au “Prix Courant”, vous aurez
droit aux importants services suivants:

PUBLICITE ET ORGANISATION.

Ce service vous fera réaliser des bénéfices supplémentaires
ou économiser des frais généraux. |l vous donnera six consul-
tations gratuites dans I'année selon vos besoins.

PETITES ANNONCES

Si vous recherchez du personnel, une marchandise ou un objet
quelconque; si vous désirez vendre quelque chose, confiez votre
désir aux Petites Annonces du “Prix Courant” et vous aurez des
résultats. Vous pouvez utiliser gratuitement 10 lignes par an.

DOCUMENTATION GENERALE

Vous recherchez certainement en détail dans les livres, la docu-
Imentation qui est résumée dans le “Prix Courant”. Notre ser-

vice de librairie vous procure sans frais, ce dont vous avez
besoin.

CONSULTATIONS JURIDIQUES

Pour toutes consultations en matiére légale, notre conseiller ju-
ridique vous fera des conditions particulierement réduites.

RENSEIGNEMENTS GENERAUX

Nous sommes en mesure de vous indiquer, sans frais, les Four-

nisseurs pouvant livrer, et vous procurer les marchandises qui
vous font défaut.

EN LISANT LE “PRIX COURANT", EN UTILISANT NOS SER- |
VICES GRATUITS, VOUS RETIREREZ DES PROFITS Qul
VOUS REMBOURSERONT PLUSIEURS FOIS LE MONTANT
DE VOTRE ABONNEMENT.

En écrivant aux annonceurs, mentionnez “Le Prix Courant’.
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9200% DE PROFITS NETS

Mais qui tient a vendre des Peanuts?

Etudions le cas du vendeur de peanuts ambulant. |l 'n’a pas de loyer A payer; pas de com-
mis. L'argent qu’il consacre a I'achat de son stock ne pourrait lui acheter unc henne pai-
re de chaussures. Ses “dépenses” sont nulles pour ainsi dire. |l n'a pas a s'occuper de ce que
.seront les modéles de la prochaine saison. |l n'a pas a faire un cholx complet de pointures.
Et il vend sa marchandise & un profit de 200% ou plus — le plus souvent plus.

‘Le .vendeur de peanuts n’'a pas de résidence princidre dans le quartier résidentiel ni de
limousine non plus. Pourquoi? Tout simplement parce qu'il lui mangue la seule chos~
qui pourrrait faire de son 200% de profits une corne d’abondance pour lui: il n'y a pas une
DEMANDE ORGANISEE pour sa marchandise. |l s’occupe de son profit net et néglige
le nombre de fois qu'il pourrait écouler son stock — c'est la raison pour laquelle Il reste
toute sa vie un vendeur de peanuts.

La demande organisée est ce qu'il y a de plus important dans lé commerce. Trols profits
de 80 cents sont mieux que deux profits d’'un dollar. Il y a plus d’argent a faire avec des
chaussures- donnant un- profit de 40% qu'avec des peanuts qui palent du 200% de béné-
" fice.  C’est la demande organisée, qui fait vendre des marchandises tous les jours de |'an-
née, qui- constitue cette différence.

Et lorsque vous considérez les différentes marques de chaussures, la méme chose est
vrale. Pour certaines marques il y a une demande organisée, tandis que pour d'autres
elle n'existe pas. La marque connue se vendra dans la proportion de trois contre deux,
ou de trois contre une, comparée A la marque inconnue.

Quelle est celle qui donne les plus gros profits?

Les chaussures A. M. H. ont une demande organisée pour elles. Elles sont connues
. partout .au Canada; elles sont reconnues comme une bonne valeur; le client les accepte
sans hésiter.’ Le marchand intelllgent n’ignore pas que ces trois choses veulent dire pour
lui plus de PROFITS NETS i la fin de 'année.

AMES HOLDEN M CREADY

LIMITED

. “Cordonniers de la nation”
ST.JOHN, N.B,, MONTREAL, TORONTO, WINNIPEG, EDMONTON, VANCOUVER.
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En é&crivant aux annonceurs, mentionnez “Le Prix Courant”.
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Comment Leblanc écoule
son stock cing fois
par annee.

Une interview avec un détailleur prospére qui prépare
son travail d’aprés une méthode et n'y démord
pas.—Il achéte des marchandises qui sont déja
Un systéeme de fiches

qux montre comment chaque lxgne est

a moitié vendues.—

II commen¢a par me demander de
ne pas mentionner son nom, de sorte
que nous l'appellerons Leblanc ou
n'importe quel nom que vous vou-
voudrez. Cela n'a pas empéché de
rendre notre conversation trés inté.
ressante,

En arrivant, nqus lui montrimes
notre annonce a propos .du vendeur
de ‘“peanuts” et que nous publions
sur une autre page de ce numéro du
“Prix Courant.”

“Voila toute I'histoire,” ditdl, “et
il n'est pas trés difficile non plus
d’étre un marchand de peanuts dans
le commerce de la chaussure. Pour
dire le vrai, il y en a prés d’ici, une
couple dans le commerce de la chaus-
sure.

“Mais n’allez pas dire que je vous
al dit cela,” ajouta-t-ill Ce sont de
mes amis et de mes voisins, bien
qu'ils soient des concurrents en af-
faires, 6t je ne voudrais pas les indis-
poser contre moi. Je vous prierais
donc de ne pas mentionner de noms!

I1 m’apprit ensuite qu'il avait écou-
16 son stock. presque cing fois durant
I'année derniére!

COMMENT IL Y ARRIVA

“Comme le sujet paraissait m'inté-
resser, il consentit & me le dire & la
condition expresse qu'aucun. nom ne

serait divulgué et il insista sur le

fait que ses concurrents étaient de
ses amis, et qu'il ne voulait pas pas-

vendue.

v

ser pour douter de leur habileté en
affaires.

“Et vous allez voir,” ditil, que ce
n'est pas une histoire bien compli-
quée. C'est tout simplement une
question de travailler sans répit,
d’user de son gros bon sens et d’agir
au lieu de se contenter de penser &
faire quelque chose. Il n'y a rién de
mystérieux ni de miraculeux dans le
fait d’écouler un stock cing fois par
année. N’ilmporte quel miarchand de
chaussures peut faire cela s'il le veut
— et ce qui m'étonne, c’est qu'un plus
grand nombre de marchands de
chaussures ne le fassent pas.

font-ls

“Pourquoi ne le ’ pas,
alors?“ demandai-je.
“Pour deux raisons,” répondit-il.

“Et vous pouvez l'écrire en lettre °

d’'un pied si vous le voulez. La pre-
midre raison, c’est 1'habitude de re-
mettre au |endemaln ce que l'on peut
faire le jour méme et la Beconde,
c’'est 'opinion trop avantageuse de
soi-méme.” .

“L’habitude de toujours remettre
au lendemain ce qui pourrait trés
bien se faire le jour méme — la né-
gligence que l'on apporte & ne pas
se donner le trouble de connaitre son
commerce — l'insouciance qui porte
4 laisser son magasin marcher tout
seul, au lieu de le diriger soi-méme
— st les clients viennent, tant mieux;
s'lls ne viennent pas, pourquoi alors
blamer ces mémes clients! Et l'op!-

. nion trop avantageuse de sa per-

sonne — une chlose'trés curieuse qui
porte & avoir une confiance fllimitée
en son habileté et en son commerce
— peut conduire au désastre, comme
elle le fait sounvent.

“Prenons, par exemple ...... Pen-
dant des années il avait le meilleur
magasin de la ville — la plus belle
clientéle. Quand je m’établis ici, il
ne pouvait me voir méme avec un
télescope. Je mis dans mon stock
une ligne de marchandises qui étaient
bien connues du public — des mar-
chandises qui avaient une demande
organisée pour elles. C'étaient des
marchandises annoncées, qui se-
ralent .acceptées immédiatement, que
I'acheteur en ait entendu parler au-
paravant ou non.

“Petit & petit je co/mmengal a ar-
racher a - uné” partie de sa
clientéle achetant des chaussures &
prix modérés. Et croyez-vous qu'il
s’'est mis aussitdt’ & avoir en stock
la ligne annoncée pour conserver ces
clients-a?. Pas du tout. Il était bien
trop orgueilleux pour cela. I1 ne
voulait pas vendre la méme ligne de
marchandises que ce marchand nou-
vellement établi dans son vojsinage,
avait-il dit au voyageur — en parlant
de moi, bien entendu. Il ne lui était
jamais venu & I'ildée qu’il avait ' dix
chances de m’enlever un client con-
tre moi une de lui en enlever un.

“Avoir -de l'orgueil .dans son com-
merce,” continua-t-il, aprés un mo-
ment, “est une chose importante!
Mais cela ne paie pas le loyer.”

UNE POLITIQUE - D’ACHATS
INTELLIGENTS

Il 8'était quelque peu éloigné de
son sujet, et je lui rappelai que nous
nous proposions de dire aux lecteurs
du “Prix Courant” comment il 8’y
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était pris pour écouler son stock cinq
fois dans un an, *‘“Je m'apercgois”,
dit-il, “que- vous tenez plus aux faits
qu'a donner des conseils.

“En tout premier lieu,” contipua-
t-41,; lorsque j'achéte mon stock, j'es-
sgale de ne jamais oublier que j'a-
chéte des marchandises pour les
vendre. Cela parait la chose la plus
simple du monde, je le sals, malis
elle n'est pas aussi simple qu'elle le
parait au premier abord. En d’'autres
termes, il y a dans une chaussure
autre chose que du matériel, de la
fabrication et un modéle.” Il y a au-
tre chose que le prix pour détermi-

ner si une chaussure doit faire partie

de son stock ou non. Ce quelque
chose, c'est son cdté vendable.

“Le cOté vendable d’'une chaus-
sure, oy d'une ligne de chaussures,
voila ce qui compte dans la question
du profit. C'est la moitié de' la
chaussure elleeméme, et la -moitié
dans l'esprit de mes clients, de sorte
qu'une chaussure ayant cette qualité
est & moitié§ vendue lorsque je Il'a-
chdte. Une autre chaussure, ayant
une valeur égale peut-étre, et offerte
- peut-8tre & un peu, meilleur marché
— mais ne possédant pas cette qua-
1ité d’étre connue de mes clients —
n'est pas du tout vendue & mes
clients, et elle n'est pas placée sur
mes tablettes.

“Et lorsque j'examine une ligne
d’échantillons, je pense continuelle-
ment &4 ma clientéle. Je vois claire-
ment dans mon esprit leur: attitude
envers telles et telles marques de
chaussures. Je sais ce que mes
clients ont lu et appris en fait de
chaussures. Je n'ignore pas qu'il y a

deux ou trois marques de chaussures.

qu'ils connaissent et qu’ils accepte-
ront comme une bonne valeur rien
qu’en voyant le nom qu’elles. portent.
Je sais aussi qu'il y-a nombre d'au-
tres lignes dont ils n’ont jamais en-
tendu parler, des chaussures sur les-
quelles ils ne connafssent rien et des
chaussures qui exigeront plus d’ef-
forts de ma part pour étre vendues.
11 est & peine nécessaire de me de-
mander quel genre de chaussures
J'acheéte, car c’est surtout cette qua-

1ité vendable d'une chaussure que je.

considére, et ce n'est qu'aprés l'avoir
trouvée que je consens & en placer
une ligne dans mon’stock.

RENOUVELLEMENT CONTINUEL

DU 8TOCK

“Et ce n'est 14 que le premiére
chose que je fais,” continua-t-il. “Je
surveille continuellement mon stock,
chacune de mes lignes, avec la mé-
me -attention que le jeune chien qui
surveille le chat ‘du voisin. Je sals
ce que j'al en stock d'un mertain mo-
deéle; je sais ce que je dois -rece-
voir; et je sals aussi si une ligne. se
vend assez vite ou non. Le malheur
chez la plupart des marchands de

chaussures, c'est qu'ils ne savent pas
— {ls n'ont qu'une opinfon fondée
sur des probabilités.

I1 ouvrit alors un tiroir de son pu-
pitre et en sortit une feuille qu'il
étendit devant mol.

“Vous avez ici’ dit-il, I'histoire de
ce qui se produit & cet instant méme
dans mon stock. En étudiant cette
feuille dix minutes, j'y apprends plus
de choses au sujet de mon commerce
que je ne puurrais en découvrir en
une semaine sans elle.”

II m'expliqua ensuite que chaque
ligne de chaussures est marquée d'un
numéro qui est entré sur une éti-
quette que l'on place sur la bofte
lorsque la chaussure est mise dans
le stock. Volici brigvement le systéme
suivi pour ce numérotage : de 1 & 99,
pour les chaussures de femmes; de
100 & 199, pour les oxfords de fem-
mes; de 200 & 299, pour les pantou-
fles; de 300 & 399 pour les demoisel-
les; de 400 & 499, pour les enfants;
de 500 & 599, pour les garconnets; de
600 & 699, pour les trépointes fines
pour hommes; de 700 a-799, pour les
lignes ordinaires pour hommes; de
800 A 899, pour les souliers bas pour
hommes; de 990 & 999, pour les lignes
diverses du stock. Il faudra encore
beaucoup de temps avant que j'aie 99
modeles d'une ligne quelconque et
que je change de systéme”.

Lorsqu'une vente est faite, un nu-
méro du modele est marqué sur la
feuille de vente, et c'est la chose la
plus simple & la fin de chaque jour-
née d'affaires d’inscrire ces numé-
ros sur la grande feuille. C'est telle-
ment le cas que le propriétaire m’a
dit que c'était généralement lui qui
faisait ce petit travail, en arrivant &
son magasin, le matin. 11 prend les
feuilles de vente de la vellle et les
vérifie 11i-méme sur sa feuille. De
cette facon son attention est attirée
pour ainsi dire sur toutes les lignes
de son magasin, chaque jour. “Et
lorsqu’une ligne ne part pas assez
vite”, ditil, je n’attends pas & plus
tard pour y voir. Je commence im-
médiatement & en pousser la vente.”

UNE AIDE DANS L’ACHAT

“Bt vous seriez surpris,” continuia-
t-i1, de savoir de quelle aide est cette
feuille de fiches pour ‘'le placement
de mes commandes. L’expérience du
passé peut-8tre un bon guide, mais
si vous essayez de vous la rappeler
dans tous ses détails, vous courez le
risque d'avoir un peu de confusion
dans les choses les plus importantes
A considérer. 3

“Par exemple, en placant mes’

commandes pour l'automne prochain,
je puis regarder sur mes feuilles et
voir non seulement quelles-sont les
lignes qui se sont le plus vendues

Qcioasy

I'automne dernier, mais encore quelles
sont celles qui se sont le plus ven-
dues pour chaque mofs, Cela influen-
ce beaucoup la quantité que je dois
commander. Car, il va sans dire que
Je compte sur l'assortissage pour la
plus grande partie de mes profits. Bt
sl un mod?le se vend bien jusqu'a la
fin de la salson, au lieu de se vendre
en grande quantité durant les pre-
mitres six semaines, jo sals & quoi
m'en tenir.”

TOUJOURS 8UR tE QUI-VIVE

“Pour dire le vral, me ditl, peu
apreés, “cette feuille ne paraft pas
importante, mais elle me tient con-
tinuellemgnt sur le qui-vive, Com-
me je disais tantOt, I'une des gran-
des erreurs commises par un mar-
chand de chaussures, c'est la remise
au lendemain de ce que 1'on peut fajre
le jour méme, et la plupart d’entre
nous ont besoin d'un aiguillon de
temps en temps pour les faire agir.

lCette feuille de fiches est mon alguil-
on.

“Tous les vendredis soirs, je fais la,
revue de mon stock avec ma feuille
en mains. Elle me dit od regarder et
quoi regarder. 8i j'al vendu quinze
paires de la ligne No 4, par exem-
ple, je sais qu'll me faudra des poin-
tures nouvelles. Les lignes 102 et 103
retardent & se vendre au-dessous de
110; et i1 me faut en pousser la vente
un peu. Je diral probablement & mes
commis de montrer ces lignes A tou-
tes les femmes qui viendront au ma-
gasin, et de tAcher de leur mettre
ces chaussures dans les mains pen-
dant-une minute. Aveéz-vous remar-
qué quel argument convaincant vous
avez en faisant cela, avec une chaus-
sure véritablement élégante et jolie?
Malgré cela, je connals un grand
nombre de commis qui n'ont jamais
pensé 4 faire cela.” i

“Mais aprés tout”, dit-il, comme il
me voyait me héter pour prendre
mon train,” il n'y a rien de bien mys-
térieux dans tout cela aprés tout.
C'est tout simplement une question
de s'en occuper continuellement, et
de faire aujourd’hui ce qui doit étre
fait aujourd’hul et ne pas attendre
demain. Je n'af pas la prétention de
dire que l'idée de cette feuille vient
de mol, car je l'al adoptée d’apres
quelque chose de semblable que
j'avais vu 11 y a quelques années
dans un journal de commerce.”

Et si nous examinons bien ce su-
jet, mon ami Leblanc (ce n'est pas la
son vral nom) a mis 14 en pratique
une excellente idée. 1Il1 acheéte les
marchandises qui sont connues de ses
clients, tient l'argent qu'ill débourse -
4 un chiffre bas et il écoule son
stock .le plus souvent possible, Outre
cet avantage, il sait ce qui se passe '
dans chacune des lignes qu’il a en .
magasin sans attendre & la fin de la~
saison pour sg’en rendre compte.. ../

et et
=

'
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Les souliers bas seront en trés grande demande durant les mois de U'été.
Nous illustrons sur l'autre page quatre des modéles les plus nouveaux

offerts par la AMES HOLDEN McCREADY, LIMITED.

=
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AMES HOLDEN McCREADY

LIMITED
“sCordonniers de la nation’’

-\\\\\\\

§;\\

ST.JOHN,N.B. MONTREAL TORONTO WINNIPEG EDMONTON VANCOUVER

En écrivant aux annonceurs, mentionnez “Le Prix Courant”.

~



LE PRIX COURANT, vendredl, 3 mai 1919. Vol. XXXII—No 7T =

EXPEDITIONS PROMPTES

Les chaussures Maltese Cross se vendent vite. Leur
qualité est bien connue. Elles donnent entiére satisfac-
tion & des milliers de citoyens. Voyez a ce que votre stock
soit complet pour le commerce de I’été. |

En duck blanchi. -
Garniture en
caoutchouc tan.
Semelles blan-
ches doubles.

En duck blanchi
et en caoutchouc
blanec.

En duck blanchi. /N
Garniture en B
caoutchouc tan.
Semelles blan-
ches doubles.

- Soulier de bain
en gomme pure.

DISTRIBUTEURS POUR LA PROVINCE DE QUEBEC :

J.H.Larochelle & Fils,Ltée, Québec, Qué.: J. H. Bégin,Enrg.,
Québec, Qué.; Eastern Townships Shoe Co., St-Hyacinthe,
Qué.; Bignell & Knox, Montréal, Qué.; Thompson Shoe Co.,
Ltd., Montréal, Qué.; Canada Shoe, Montréal, Qué.

Donnez votre commande au distributeur Ie.p.lus rapproché
~ de chez vous

Gutta Percha & Rubber, Limited

Siége Social et Fabrique : TORONTO

HALIFAX, j FORT WILLIAM, CALGARY,
_ MONTREAL, REGINA, L
SUCCURSALES: VANCOUVER
OTTAWA, SASKATOON, EDMONTON,

TORONTO, LETHBRIDGE, VICTORIA.

En- écrivant aux annonceurs, mentionnez “Le Prix Courant”,



Le Service
est Roi

*' - Un Service d'Approvisionnement Efficace est une

' des PUISSANCES REGNANTES dans le succes
de Ia Vente des Chaussures au Détail — une Puis.
sance qui se manifeste en un stock considérable de
= toutes les Meilleures Lignes de Chaussures de
= Bonne Vente, complet en tout temps, et qui nous
permet d’entretenir votre commerce par des COM-
MANDES EXECUTEES FIDELEMENT ET LlI.
VREES PROMPTEMENT.

Une pareille Puissance est a votre disposition
dans le

Service Robinson

Avec notre stock considérable constamment en
mains, et notre excellente organisation, nul de vos
ordres, .grand ou petit, de n'importe qu'elle sorte
de chaussure, ne saurait manquer de bénéficier de
notre aide le plus complet.

Appelez-nous pour vos BESOINS IMMEDIATS.
Confiez-nous vos COMMANDES D’AUTOMNE.

" James Robinson

Montréal

0 e + o e + o ==
BT f.,l--q |:I!i»hz|; ]
AL e TR S

En écrivant aux.annonceurs, mentionnez “Le Prix Courant”.
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'Equipements complets pour Ateliers de
réparations de chaussures méritent

votre préférence et justifient

UNITED SHOE MACHINERY COMPANY

TORONTO

90 rue Adélaide O. ’ 170 rue King O. 28 rue Demers

LES

USMZC

Faits au ‘Canada

votre confiance

OF CANADA LIMITED
| KITCHENER ~ QUEBEC

En é&crivant aux annonceurs, mentionnez “Le Prix Courant”.
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Chaussures de METROPOLITAN

McKays pour femmes, Welts pour hommes

PATRICIA
pour H om mes et Welts pour hommes, McKays pour femmes

PARIS

Welts pour hommes, McKays pour femmes

Haute Qualité

Femmes

Ces chaussures font exac-
tement |'affaire des fem-
mes et des hommes tenant
au style et a la durée ex-
ceptionnelle avec leurs
chaussures. Leur prix est
modéré, elles sont jolies et
trés résistantes. Leur ven-
te est profitable et satis-

faisante.

Nos lignes pour |'automne
offrent le plus joli choix de
modeles corrects pour les
acheteurs les plus diffici-
les et ceux qui portent des
chaussures fines.

~cale
e

Daoust, Lalonde & Cie., Limitée

Montréal

Succursale: The Metropolitan Shoe Co., 91 rue Saint-Paul, Montréal.

En écrivant aux annonceurs, mentionnez “Le Prix Courant”.
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Nos Voyageurs sont actuelle-
ment sur la route

Avec le choix d’échantillons fe plus joli et le plus
complet que nous ayons encore soumis a votre consi-
dération. Eit ce n'est pas peu dire surtout & une époque
-comme celle que nous traversons actuellement.

Avec la

LIGNE DE CHAUSSURES BLANGHES

- de’

Gagnon, Lachapelle & Hébert

vous pouvez étre certain davou la bonne clientéle
~ des chaussures blanches de votre localité. '

- Ces chaussures offrent un choix de modles conformes
au gofit populalre et VOs ventes augmenteront dune
fagon merveilleuse si vous faites un joli etalage choisi
parmi notre nouvelle ligne de

Nouveautes de Haute Classe.

Gagnon Lachapelle & Hebert

55 rue Kent Montreal

. &n &crivant aux annoncoun mentionnez “Le Prix Courant”. .




b___.——-;
Vol. XXXII—No 21 LE PRIX COURANT, vendredi, 23 mai 1919.

13

Les Derniéres Créations
et '
Les plus grandes Valeurs

en fait de

Chaussures Fines pour Dames

"~ VOUS sont offertes dans Iimmense choix de

Notre Ligne pour-le Printemps

Préte pour Je ler. Juin,

Nos' modeles nouveaux, tout en offrant les plus ghics créations,
sont jolis et d’une apparence distinguée. Ils sont faits strictement
sur les derni¢res données de la mode, et on peut étre assuré qu'ils

iouu'oat de la faveur populaire.

Un Chmx Complet de Chaussures en Cuir
et Blanches

Le grand choix que nous offrons en fait de souliers, oxfords,
escarpins et chaussures hautes, modeles élégants et réguliers,
répondra parfaitement a toutes les demandes de votre clientele
féminine. Ces chaussures valent certainement la peine que vous

les voyiez avant de placer votre commande.

NOUS NE VENDONS QU’AUX MARCHANDS DE GROS

55 rue Kent

MONTREAL, QUE.

'Chaussures pour Dames et Demoiselles.

GAGNON, LACHAPELLE & HEBERT |

En éorivang_aux annonceurs, mentionnez “Le Prix Courant”.
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~41  stock No 820.

'N'OUBLIEZ PAS de considérer CES AVANTAGES

Excellente Valeur en fait de Chaussures

Le fait que nous fabriquons exclusivement des chaussures
A trépointes Goodyear pour HOMMES, nous met en posi-
tion de faire CETTE fabrication d'une fagon parfaite et en
méme temps de réduire son cofit. C’est la raison pour n
laquelle vous pouvez acheter une paire de 12>

CHAUSSURES' MONARCH

“Marque de Fabriquo'’

a4 environ un dollar de moins que n'importe quelle autre
chaussure canadienne de haute qualité. Nous n’employons
exclusivement que des peaux de veau de premidre qualité.

Demandez & votre marchand de vous montrer les chaus-
sures Monarch.

BRANDON SHOE CO., LIMITED
BRANTFORD, Ont.

Aussi fabricants des chaussures “Brandon” de haute qualité pour =
hommen

En donnant vos Commandes pour 'automne et I'hiver

Avec la p'lus g.rande attention

Les chaussures Monarch et Brandon sont universellement an-

noncées.

Les chaussures Monarch et Brandon sont universellement con-

nues des Canadiens comme des chaussures d'un modéle, d'un

ajustement et'd'une qualité exceptionnels.

Les chaussures Monarch et Brandon représentent une valeur

exceptlonnelle, 'vu que leur prix de vente est basé sur leur colt

réels::i -~ .7,

Les chaussures Monarch et Brandon sont des produits de I'in-

dustrie canadienne, donnant de I'emploi a des ouvriers cana-
.- diens, achetant des marchandises faites au Candda pour aider. a
. maintenir la prospérité canadienne.

Chaque paire que vous vendez contribue auy progrss du Canada

tout entier.

LIGNES EN STOCK POUR EXPEDITION IMMEDIATE:

Stock No 317
Bal. Saule Pourpre royal F‘orme Elect. Largeur D. Pointures: 1/5), 1/6. 2/6Y,, 3/7, 3/7V,, 2/8, 2/8/2. 1/9.

Bal. en chevreau Vici. Forme Yale. Largeur E. Polntures 1/6, 1/6Y%,, 2/7, 2/7Y%, 3/8, 2/8Y,, 2/9, 1/9Y>, 1/10.
Par lots de 15 palrec

The BRANDON SHOE CO., annted

, v . BRANTFORD, ONTARIO.

-

En &crivant aux a’nnonceun; ‘mentionnez “Le Prix ~counnt”.
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Les Chaussures

“TIPPERARY”

Avec Semelles en Caoutchouc

Pour les vacances et jeux athlétiques rencontreront
avec satisfaction la demande toujours croissante pour

une chaussure en canevas a la fois élégante et com-
fortable

N

La demande pour les Chaussures

“TIPPERARY”

sera trés grande en vue des prix élevés des chaussures
en cuir. Etes-vous prét a répondre a la demande ?

Notre grand‘assortiment, toujours en mains, nous
permet de répondre a vos demandes promptement.

- Demandez notre Catalogue et notre
Liste de Prix.

THE COLUMBUS RUBBER CO. OF MONTREAL, LIMITED

1349 rue DeMontigoy, Montreal

SUCCU RSALE S A

MONTREAL—OTTAWA__——WINNIPEG—CALGARY

En écrivant aux 'annonceurs, mentionnez “Le Prix Courant”.
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DE DEUX A SIX cents la livre

Telle a &té 'augmentation du prix du CUIR A CHAU880R58 ces deux dernidres semaines.

Avec le marché A la hausse, par suite d’'une demande de beaucoup supérieure 2 la production, est-il rallonnnble
de s’attendre 4 une balsse du prix de la chaussure en cuir?

En face d'une telle situation, les acheteurs de cuirs et de chaussures n’agiraient.ils pas Intelligemment en
achetant le plus tbt possible tout ce dont lls auront besoin.

Sans égard au Coiit, le haut degré de qualité qui caractérise
toujours' les

CUIRS A SEMELLES BREITHAUPT

Sera Maintenu

Parce que ce n'est qu'en faisant cela que le maximum de valeur pourra étre donné au commerce. Les cuirs
a4 semelles de qualité inférieure sont dispendieux, quel que soit leur prix.

En achetant les culrs 2 semelles Breithaupt, ou les chaussures munies de semelles Breithaupt, vous &tes assuré
d’'avoir la mellleure qualité et par suite le maximum de valeur,

The Breithaupt Leather Co. Limited .

. TANNEURS DU

Cuir a Semelles servant de Modéle au Canada

BUREAUX DES VENTES: ‘
Kitchener Toronto Vancouver Montréal Québec
A TANNERIES A ‘ '
Penetang Hastings : Kitchener Woodstock

~ votre disposition notre “SERVICE"” qul vous assure des livraisons immédiates et une satisfaction absolue.

- 229 RUE LEMOINE N k "~ MONTREAL

Répendre au goit et aux moyens. de
vos clients, tel est Ie secret de votre
commerce de chaussures.

‘Nous pouvons
vous aider
a atteindre ce résultat

.....

e ’ Nous avons en stock un asaoi'tlment des plus variés de
chaussures établies pour plalre au public canadien, tant par le
style que par la qualité. ==

Et pour vous permettre’ de faire le maximum d'affaires que peut fournir votre magasin, nous mettons a

Au moindre .de vos besoins, n'hésitez pas 2 nous é&crire, nous télegraphler ou nous téléphoner — nous
sommes. 3 votre entidre dlapolltlon

- .J. R. LABELLE

CHAUSSURES EN GROS

Spéciaiité de Welts Tétrault

En Scrivant aux annonceurs, mentlonnez “Le Prix Courant”.
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fmployez-vous des Boites de Carton ?

Vos boites sont-elles assez fortes, arrivent-elles 3 destination brisées,
votre marchandise endommagée ?

Avez-vous déja pensé qu'une belle marchandise empaquetée dans une
boite poussiéreuse perdra son éclat et que vos ventes en souffriront consi-
dérablement ?

Eh bien! Venez a nous directement et évitez ces ennuis-la.
Recevez le meilleur service de

“LA MAISON DU SERVICE"”

| BOITES DE CARTON DE TOUS GENRES.
862-864 Avenue Lasalle, Montréal, Qué.

Nous voulons seulement I'occasion de le prouver.

Le Nom Garantit la Qualité

Un garant de la véritable VALEUR en fait de chaussures de lignes ordinaires est la
marque portée par toutes les chaussures Coté—Ila

Marque Yamaska

C'est une assurance pour tous les marchands et les acheteurs
que sous la supérbe apparence et le beau fini de ces chaussures,
il y a I'excellence du matériel et de la confection qui seule leur
permet de donner la ‘pleine valeur en fait de service prolongé
pour ceux qui les portent. Vos clients connaissent la marque
et ce qu'elle peut donner. C'est un facteur de ventes rapides et

cont.nuelles. ,

ST-HYACINTHE, QUE. .

LA CIE J. A. & M. COTE |

En &crivant 'a'uk annonceurs, mentlonnez «l e Prix Courant”.
. R
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Notre Contrefort

" PERIECT

EST LE TYPE MEME |
DE LA PERFECTION

Le contrefort “PERFECT” est établi pour combiner la solidité et la résistance & l'humldlté la forme pour
I'ajustement parfait et le dessin pour chaussures de style, ainsi que le prix raisonnable.

Les contreforts “PERFECT” No 1, sont faits de fibre de 1a mellleure qualité. Nous les garantissons durer plus

que n'importe quelle chaussure.
Nos “BOX TOES” (Bouts)

en feutre, assurent la rigidité absolue de la chaussure et par le fait méme sont une garantle de son élégance. Nos
“BOX-TOES"” sont faciles & travailler entre les mains de l'opérateur.

Nos produits sont supérieurs; un ordre d'essai vous en convaincra. Nous désirons votre
-clientéle. Ecrivez-nous et nous vous fournirons avec empressement tous renseignements.

PERFEGTION GOUNTER LIMITED, 699 Ave. Letourneux, cnrecnes

Agents pour la ville de Québec:
MM. DUPERE & GARANT,
610-612 rue St-Valier, Quéhec.

POUR VOTRE PROFIT | DE $10,000 A $99,000

Ne perdez pas de vue oette ligne ~ EN CINQ ANS
La ligne “Domestic” est comp]éte Elle offre Voila ce qu’a réalisé la “Petite Maison” connue
des polis pour tous les besoins — le meilleur sous le nom de St. Hyacinthe Soft Sole Shoe
dans chaque ligne. Elle procure aussi un trés Co., Ltd.
bon profit aux marchands. Pour le Ne{ttoyage Nous avons construit une nouvelle usine & 2
Annuel du Printemps, étages et sousbassement 75 x 45 pieds pour
Prenez en Stock ces Produits “Domestic” | manufacturer des chaussures McKays et des
Pour les hommes: Apprét pour harnais Satin Vissées Standard pour Hommes, Gargons,
Gloss, Poli & Métal Klondike, Poli & Cuir Idéal, Adolescents, Jeunes Gens et Enfants, et avons
Apprét pour capote d’Auto Re-nu-all, Apprét augmenté notre capital-action a $99,000, sous
pour la Carrosserie d’Auto Kleanall et Cire pour le nouveau nom de A. A. Coté & Fils, Limitée.
Auto. ; . .
Pour la maison: Créme Ideal Silver, Apprét & Nos CHAUSSURES consues McKay et vissées Stancard

- Chaussures Gold Leaf, Poli & chaussures Staon,
Brillant.Bonnie, Nettoyeur de Cuisine et Poli &
Meubles Re-nu-all.

Adressez-vous a votre marchand de gros
ou écrivez-nous dnrectement _pour pnx et es-

supportent le plus rude usage. Elles sont faites
sur des formes s’adaptant parfaitement au pied
et assurent le confort & celui qui les porte, en
méme temps que la solidité. Demandez les
prix & votre marchand de gros, ou écrivez-nous

| __comptes. ) ' directement.
Domestic Specialty Co., A.A.COTE ‘& FILS, LIMITEE
o : LIMITED. Successeurs de St.‘Hyacinthe Soft Sole Shoe

(2t T HAMILTON, ~ CANADA Co., Limited, St-Hyacinthe, Québec.

e En &crivant aux annonceurs, mentionnez “Le Prix Courant”.
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GERMAIN

Duree % - Elégance

. Pour une‘ch'auss'ure de durée et ayant un cachet d'élégance, voyez nos modales.

Vehdez Ies Chaussures GERMAIN
~ . " elles sont ‘garanties

et vous assureront une bonne chentéle

Voyez no: repréaentants ou écrivez-nous avant de placer vos commandes.

LOUIS GERMAIN

-~ SPECIALISTE EN CHAUSSURES “TURN" POUR ENFANTS:

251 chﬂstophe Colomb, - - MONTREAL'V. '

_Les |

Avec l’arrivée de la température plus douce, les chaussures blanches
'\ ; seront de nouveau en demande . ;

Les modéles Lady Belle pour 1919, hauts ét ba.s, offrent plusieurs
B caractéﬂstiques d’tne fabrication attrayante.

‘En plmcant vos commandes de chaussures blanches, écrivez-n,ous, car
notre: département du stock est maintenant prét a répondre a vos‘ ‘
i besoins Nous vous invitons a proﬁter de ce service.

The Lady Belle Shoe Co. | Lmuted

KITCHENER owﬂimo |

19"
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Les Chaussures qui font faire
de I'Argent au Marchand
durant Péte.

Les Fleet Foot ont ajouté plus d'un dollar aux profits des marchands de
chaussures du Canada.

Les modales Fleet Foot —_ ln Quallté Fleet Foot — la Publicité . Fleet Foot
— incitent les cllenu a acheter des chaussures blanches tout |'été.

La température appropriée aux Fleet Foot est A la vellle d’arriver,
Presque avant que vous vous en rendiez compte, tes femmes voudront avoir

*, les jolis moddles Fleet Foot pour porter avec leurs bas de sole blancs et

leur toilette d'été — les hommes voudront avoir des souliers Fleet Foot
pour porter avec leur pantalon en duck ou én flanelle—et les enfants, aussl,
voudront avoir des Fleet Foot. Il y a un _cholx 'de modales

Pour tous les sports et amusements

de 'tous Iesim‘embres de Ia famille .

Qu en est votre stock? Ecrivez ou télégraphiez pour nous donner vod com-
mandes preuéel — nous vous les enverrons “le plus vite” poulble

DB: Succursales du Systeme de Service de
*la Dominion Rubber,

—~ . SE TROUVENT A. —

HALIFAX, TORONTO, . - FORT WILLIAM, EDMONTON,
ozéggg «-C. HAMILTON, WINNIPEG, CALGARY,
'MONTREAL, LONDON, BRANDON, LETHBRIDGE,
OTTAWA, KITCHENER, - REGINA, " "VANCOUVER,

BELLEVILLE, NORTHBAY,  SASKATOON,  VICTORIA.

"*'En Gorivant aux annonceurs, mentlonnez “Le Brix Gourant”. -
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Le Reto’ur‘du Glorieux 22ieme

Le 22i¢éme Régiment Canadien-Francais, que
ses exploits a rendu légendaire, est revenu parmi
nous cette semaine et les populations de Québec et
Montréal lui ont fait des ovations inoubliables.

. Nous ne rappellerons pas les hauts faits de ce
corps d’élite qui a immortalisé la valeur guerriére
canadienne de l'autre coté de I’Atlantique, tout le
monde les a en mémoire, mais nous saluerons bien
bas ces modestes héros qui, sous le couvert de I'ano-
nymat ont accompli les plus rudes tdches nécessi-
tées par la volonté de la victoire et montré supré-
mement les qualités de courage et d’énergie de
notre race.

On dit que le 22idme a été reformé quatre fois,
et ceci nous donne 3 penser tombien sont tombés
la-bas en terre francaise pour la grande cause de la
justice humaine; et dans nos démonstrations en-
thousiastes pour ceux qui reviennent nous associons
le souvenir des disparus qui ont contribué volontai-
rement de leur mort & immortaliser le nom de leur
régiment. Vivent les morts du - 22iéme' pouvons-
nous crier aujourd’hui, aussi pa.radoxale que puisse
paraitre cette exclamation, car ils vivront parmi
nous, leur souvenir personnifié par deux chiffres
étant devenu impérissable.

.Demain, lorsque les joies populaires se seront
tues, lorsque la vie civile aura repris ces soldats ma-
gnifiés par l'uniforme, I'Histoire qui perpétue et
grave dans le granit les actes de mérite et les faits
qui dépassent I'ordinaire, 'Histoire ajoutera le cha-
pitre définitif & nos accueils et & nos réceptions, et
elle dressera aux glorieux du 22idme des arcs de

t'riomphe qui ne seront pas éphémeéres comme les
notres, car ils seront.pieusement entretenus par le
culte du souvenir des générations futures."

La traversée de I’Atlantique
en Aéroplane

De hardis aviateurs ont tenté cette semaine la
traversée de I’Atlantique en aéroplane. Geste témé-
raire d'une portée pratique encore indéfinissable,
mais qui n’en comporte pas moins une legon de pro-
grés et motive un tribut d’admiration pour les com-
battants de cette nouvelle conquéte aérienne. Une
équipe a presque réalisé cette fantastique randon-
née; deux autres ont échoué, mais sont sorties
saines et sauves de cette gigantesque aventure; une
derniére a payée de sa vie cette envolée vers le pro-
grés. Inclinons-nous devant ces audaces qui font
faire un pas de plus & 'humanité; car ces tentatives
individuelles prennent un singulier caractére collec-
tif du fait qu’elles servent de point de départ & un
nouveau perfectionnement de notre monde et sont
une manifestation de plus du génie humain. -

Au.cours des mois qui suivront, d’autres hom-
mes animés du méme .esprit de progrés prendront

lair toutes voiles tendues vers les vieux pays d’Eu-

rope, et leurs voyages en se multipliant rendront la
chose plus ordinaire, au point de passer presque in-
apergue; mais on se souviendra de ceux qui les pre-
miers se’ sont lancés sur cette mer sans fin & la
poursuite d’un idéal de progrés et ont ainsi déclan-
ché le flot des émulations qui forme le mouvement
incessant des hommes vers les découvertes bien-
faisan.tes.

)

A% VENDEZ L& TABAC-A FUMER 7 syrsuieiur

WE - ET RAPPORTEDE

BONS:PROFITS.
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LA PREFERENCE POUR LES PRODUITS
CANADIENS.

M. George S. Dingle, directeur gérant de la Bri-
tish Merchants Incorporated (Canada) Ltd., affirme
qu'il y a une préférence indiscutable en Grande-
Bretagne pour les marchandises canadiennes.

¢ M. Dingle est trés au courant des conditions en
Angleterre et y a fait plusieurs séjours pendant la
guorre. Il en est revenu récemment et il estime qu’il
y a de bonnes perspectives pour la continuation des
affaires d’exportation. Jusqu'd quelle étendue ces
afizires peuvent-elles étre développées, et pendant
combien de temps, cela dépend en grande partie des
manufacturiers canadiens eux-mémes, pense M.
Dingle.

Le chocolat canadien en demande.

Une des lignes qui a été fort appréciée en An-
gleterre est celle des chocolats faits au Canada.
M. Dingle croit qu’il y a un marché permanent pour
ce produit en Angleterre, spécialement pour les
meilleures qualités. Il est persuadé que ces affaires
peuvent étre maintenues si on y appOrte une consi-
dération sérieuse.. . : -

L'étude de I'exportation.

Il semble que les manufacturiers canadiens de
quelques. produits, sinon de tous, ont beaucoup a

apprendre en ce qui a trait a I'exportation aux an-

__tres pays.

M. Dingle est sﬁr que si les manufacturiers
veulent s’occuper des opportunités qui s’offrent 3
eux, les résultats ne peuvent étre douteux. Les liens

cimentés par la guerre ne seront pas oubliés de sitot -

et le moment est particuliérement bien choisi pour

permettre aux vieux.pays de manifester leur appré-.

ciation de la loyauté du Canada.
11 se peut que I'exportateur canadien se trouve
“en présence de conditions nouvelles qu’il lui faut

suivre pour capter les affaires d’exportation qui.
. s’offrent & lui, et dans ce cas il doit s "assimiler im-

médiatement aux changements survenus et appli-

quer sans compter son énergie pour aller au devant

des opportunités qui viennent & sa propre rencon-
tre.

considérations a ne point perdre de vue.
Céréales — Poisson — Conserves.

Questionné quant a la nature des exportations
qui sembleraient devoir: avoirfun caractére perma-
~-nent pour I’Angleterre, ‘M. Dmgle estime que les
produits alimentaires primaires seront les plus en
vue. Il y aura une forte" demande pour les fruits et
légumes en conserves.

11 se fait -quelque conserve en Angleterre mais
pas suffisamment pour répondre aux besoins Lie,
poisson en conserve y sera de bonne venj.e \Leé'

¢ . . . e w.-_‘-.:

La standardization des empaquetages et le-
" ‘maintien d’une qualité de premier ordre sont des
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céréales y seront trés populaires et seront 1’objet
d’une forte vente.

Le change favorise le Canada. -

Une des choses favorables en ce moment, quand
on considére ce sujet, est celle de la différence du
change. Une différence de 214 pour 100 est unc
considération jmportante et engage I'acheteur 2
s’adresser au Canada plutét qu’aux Etats-Unis. Nul
ne saurait dire combien durera cette situation fa-
vorable du change, mais tant qu’elle subsistera, ce
sera d’'un gros avantage pour le Canada.

‘ . Une des plus grandes difficultés & I’heure ac-
tuelle,en Grande-Bretagne, dit M. Dingle, est celle
suscitée par la main-d’oeuvre. Cette difficulté prend
différentes formes et, par exemple, beaucoup de
ceux qui ont été engagés dans la fabrication des
munitlons ne se soucient de trava.iller, pour l'instant
du moins. Le manufactuner anglais ne peut donc
obtenir toute la main-d’oeuvre dont il a_besoin et
dans bien des cas, cette situation peut tourner i
l'avantage des manufacturiers canadiens. Sans
doute, certaines affaires faisables & présent ne le
seront plus, plus tard, mais il y aura encore beau-
coup a faire, pourvu qu’on suive les. relations .éta-

blies. Tout cela est du ressort du manufacturier
actif. ' ' '

UNE OPINION FAUSSE.

Il existe encore des marchands qui persistent 2
croire que la publicité augmente le cofit des mar-
chandises.  “Evidemment, disent-ils, cette ligne est
colteuse; pensez donc ce qu’elle a cofité d’argent
en publicité.” A premiére vue, ’argument peut sem-
bler logique. Puisque de P'argent a été dépenss, il
paraxt assez raisonnable-de supposer que cette dé-
pense doive étre ajoutée au colt des marchandises.
Cependant, tout marchand sait que lorsque son chif-
fre d'affaires augmente, son pourcentage de frais
généraux diminue, parce qu’il g’étend a un plus gros
volume d’affaires. Les malsons qui dépensent de
fortes sommes d’ argent pour populariser une ligne;—

‘agissent avec la conviction que cette publicité im—

plique des affaires plus importantes:

Une des puissantes corporations de distribution
d’oranges- a dépensé des millions pour cultiver la
vente des fruits acides. Et, cependant les oranges
distribuées par cette corporation peuvent étre ache-
tées exactement au méme prix, qualité pour qualité,
que les fruits vendus sans qu’un centin de publicité-
ait été dépensé: ‘ ,

La raison en est simple. Cette campagne de
publicité a augmenté la consommation de ces oran-
ges de dix.millions de boites 3 dix-huit millions, tan-
dis que les autres. dépenses de ventes sont restées
sensiblement les. mémes Personne ne paye pour Ia
publlclté Elle se paye par elle-meme.

-
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NOUVELLES DE LA PROVINCE.

M. Wm. Haynes, épicier, Montréal, a vendu
son stock..

M. Joseph Brown, marchand général, St-Claire,
est décédé.

M. J. A. Gagnon, Loretteville, s'est enregistré
comme épicier.

M. S. Anderson, marchand général, Aylwin, a
cu pour successeur M. Wm. Feller.

Rochon & Co., marchand généraux, Abbots-
ford, ont vendu & M. W. Richard.

MM, Weaver & Gélinas, épiciers, Trois-Rivicres,
ont dissout leur association. M. J. Albert Weaver a
¢té enregistré dans le commerce d'épicerie sous son
nom.

M, Alex. Davidson, depuis 19 ans associé¢ avee
Fraser, Viger & Co., Montréal, a ouvert un magasin
au No 4907 rue Sherbrooke Ouest, Westmount.

Les magasins de détail de Wm. Davies, de
Montréal, annoncent qu’ils fermeront les aprés-midi
du lundi pendant la saison d’été.

M. Chas. P. Maclaier, gérant de I'ancien com-
merce d'épicerie de Fraser-Voger, a 211 rue Saint-
Jacques, Montréal, a réouvert i cette méme adresse
un commerce Sous Son propre nom.

LES MARCHANDS DE NOUVEAUTES ET LE
REGLEMENT DE FERMETURE.

La section des marchands de nouveautés de
I’Association des marchands détaillants de la pro-
vince de Québec a tenu sa séance réguliére dans le
courant de la semaine. Un grand nombre de mem-
bres assistaient & la réunion qui fut féconde en
discussions. _

Le premier ordre du jour était celui de la fer-
meture 3 bonne heure, question déja vieille et lon-
guement débattue. Mais les marchands de nou-
veautés ont un intérét tout spécial dans le récent
réglement de la Commission administrative. Ce
réglement autorise les modistes et les tailleurs &
ouvrir leurs ateliers le lundi soir, pourvu qu’ils ne
retiennent pas leurs employés.

Le président prit le premier la parole sur ce
sujet. Il se déclare entidrement satisfait du regle-
ment, excepté cette clause qui permet aux modistes
et aux tailleurs de rester ouverts le lundi soir. 1l fit
une revue des grands débats qui ont eu lieu parmi
les associations des marchands détaillants au sujet
de la fermeture & bonne heure. Il se déclare tres
satisfait du dernier réglement adopté récemment
par la grande convention de tous les marchands
détaillants de Montréal et demandant la fermeture
les quatre i)remiers soirs de la semaine. Mais il se
déclare entidrement opposé a la clause de tolérance
envers les deux catégories de marchands déja men-
tionnées. A ce compte, il trouve qug:\ le réglement
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de fermeture & bonne heure n'en sera plus un. Il a
peur de ce précédent qui pourrait créer des suites
assez embarrassantes.

M. Gareau, M. Gauthier, M. A. Lefebvre, M. Pe-
pin Painchaud et autres se sont déclarés du méme
avis. .

M. J. O. Lemieux posséde un rayon d’habits et
de modes et il déclare qu'il ne fermera pas ces deux
rayons le lundi soir. Et s'il a occasion de vendre
d'autres marchandises ce soir-1d, il ne se fera pas
de scrupule de prendre les commandes. Comme on
le voit, I'exception peut causer des inconvénients
pour le commerce,

M. J. W. Moreau ne s'oppose pas & ce qu'un
tailleur permette & son client d'essayer un complet
ou une robe. : '

Enfin, M. Pepin Painchaud propose, secondé
unanimement, une résolution demandant & la Com-
mission administrative de ne pas faire cette excep-
tion pour les tailleurs et les modistes. Cela termina
la discussion.

Le secrétaire de l'association fit rapport de ses
démarches au sujet des préférences des assurances
pour les membres de I'Association. Le secrétaire
avait un excellent rapport & donner et de substan-
tiels avantages sont destinés aux membres qui pren-
dront des assurances dans les compagnies avec les-
quelles le secrétaire a conclu des arrangements.

+ L’assemblée discuta aussi la question de la ven-
te en détail par les marchands de gros, Les mem-
bres ont décidé, conjointement avec le comité des
marchands en gros d'entreprendre une campagne
contre ces marchands.

UNE NOUVELLE MARQUE DE PHONOGRAPHE.

La maison Paquet et Godbout, de St-Hyacin-
the, établie depuis de longues années et faisant
commerce de construction et de décoration d’égli-
ses, doit lancer bientot sur le marché une nouvelle
marque de phonographe qui sera connue sous le
nom de “Echophone”. M. Godbout, jr., a fait une
étude approfondie de cette ligne dans les grands
marchés américains et dans I’Ontario, et il ne fait
aucun doute qu'il ménera rapidement cette entre-
prise au succes.

HENRY J. HEINZ MEURT A PITTSBURG.

Le manufacturier, dont les produits sont fameux,
victime de la pneumonie.

ITenry Heinz, le plus grand manufacturier au
monde de produits alimentaires et philantrope uni-
versellement connu, est décédé 4 sa résidence de
Pittsburg, le 15 mai. Il a succombé 3 une pneumo-
nie double aprés quelques jours de maladie seule-
ment. C
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LA SITUATION COMMERCIALE D'APRES
R.-G. DUNN & CO.

La liste des faillites montréalaises -continue
d’étre courte: nous n’en avons relevé que quatre, la
semaine derniére, dont le passif totalisé est de
$132,000. 'R

Le marché du sucre n’a pas enregistré de ﬂuc-' '
tuation nouvelle; nos trois grandes raffineries loca-

les cotent & $9.50 le granulé “standard”.” Les cafés

sont & la hausse, et ceux du Japon (No 1) ont monté

de huit sous la livre depuis huit jours.
Les prix excessifs des fourrures ont entravé le
mouvement des affaires dans ce compartiment. Les

-~ fabricants d’imperméables et de parapluies rappor-

tent un excellent-volume de ventes. >
Les manufacturiers de chhussures de Québec

~ont commandé, cette semaine, d’importantes quan-

tités de cuirs, mais la demande locale est modérée.
Les peaux ont hraussé & des niveaux sans précédent.

En merceries et nouveautés les affaires sont
plus calmes que pré'cédemmen't sauf au détail. Les

marchands font preuve de prudence. dans leurs’

achats.

Le commerce de ferronnerie, & la ville, est pai-
sible, mais I’on fait de bonnes affaires avec la cam-
pagne.

La navigation océanique bat son plein, et les
navires qui quittent notre port sont chargés d’énor-
mes quantités de grain, farine, viandes, etc.; 70%
du tonnage disponible pour l’exportation sont en-
core sous contréle gouvernemental. Ce pourcen-
tage devra étre réduit & 509 en juin prochain.

RESTRICTIONS ABOLIES.

~ Selon le “Times”, les restrictions imposées pen-
dant la guerre A la vente et & la répartition des
denrées de tous genres seront abolies avant la fin
du mois de mai, & I’exception des matiéres premidres

__Suivantes qui resteront pendant quelque temps en-‘

core sous le contrdle de I'Etat:
Laines (contréle limité pour la laine d’Australie

-et de Nouvelle-Zélande).

» Cuir et objets en cuir (controle partiel)
Chanvre (graines de chanvre).
Coton égyptien (jusqu’a la fin de juillet)

Essence de pétrole, gaz et combustible, minerai

_ de tungsten, paille et fourrages, fers, bois pour ga-
_ leries de mines, thérébentine et potasse.

'LE CHANGE AMERICAIN BAISSE A MONTREAL

Le change de New-York & Montréal continue &
manifester des tendances & la baisse. 11 était coté

- vers la fin de la semaine & prime de 2-3/16, alors
quil étajt monté & 234 et méme 3 pour.centil y a

LN

" quelque temps.
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A ce propos, 'on fait remarquer
que les exportations des Etats-Unis au Canada se
totalisent durant les quatre dernidres années 3 $2.-
996,415,914, tandis que les importations provenant

-du Canada accusent un chiffre qui est inférieur de

$1,660,229,628 a celui des exportations.

Le capitil américain placé au Canada a passé
de $600,000,000 qu’il était avant la guerre & $1,275,-
000,000. Le montant des obligations nationales ou
de compagnies privées qui sont entre 1és mains de
citoyens américains s’éléve actuellement a $600,-
000,000, comparativement & $125,000,000 avant la
guerre. En outre, environ cing cents compagnies
américaines ont investi dans leurs succursales du
Canada environ $150,000,000 et quelques $200,000,-
000 de capital américain sont placés dans les mines,

‘les moulins, les bois et les terres de la ‘Colombie Bri-

tannique. Si ces placements ont eu pour effet d’a-
méliorer la situation du change canadien, cet avan-
tage est cependant largement contrebalancé par
l'augmentation constante des montants qui doivent

"étre envoyés du Canada aux Etats-Unis pour effec-

tuer les paiements d’intéréts et de dividendes.

'DE PASSAGE A MONTREAL.

" Mille Grace Tryon, la directrice du département
éducationnel de la National Cash Register Com-
pany, de Dayton, Ohio, est actuellement & Montréal.
Au cours d’une interview, Mlle Tryon nous a déclaré
que la clef du succeés en tout était la combinaison
de Ia théorie a la pratique. D’aprés Mlle Tryon, les
gens qui réussissent sont ceux qui travaillent. Pour
en donner un exemple concret, elle nous a cité son
propre exemple. ‘Elle a commencé sa carriére dans
un magasin & rayons 3 $3.00 par semaine et aujour-
d’hui elle est & la téte d’un ‘département important
de la grande compagnie américaine. Elle voyage
dans toute ’Amérique pour voir a I'installation de
systémes en rapport avec la Caisse Enregistreuse
Nationale et elle donne partout des conférences sur
la Science de la vente. Mlle Tryon recommande
hautement aux marchands la lecture des journaux
de commerce. -

M. N. LINDSAY DE DRUMMONDVILLE.

M. Napoléon-Lindsay, épicier bien connu - de
Drummondville, qui occupait le méme local depuis
un grand nombre d’années, abandonnera cet em-
placement pour se fixer en face, dans des magasins
plus vastes et aménagés a neuf.

COMMERCE GENERAL & vendre avec pro-
priété, a-St-Hilaire. Excellent poste. Conditions fa-

“ciles de paiements. Cause: maladie. Ecrire ou s'a-

dresser a Jos. Dauphinais, marchand général St-
Hilaire. ST
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Notes sur le Commerce du Cuir et des Chaussures

Ce qu’on voit et ce qu’on entend dans la rue. — Ce
‘qui se dit dans le commerce du cuir et de la
chaussuré. — Les conditions des cuirs et
peaux. — Les prévisions du marché.

~Le commrce des chaussures a montré une ac-
tivité considérable ce mois-ci, malgré l'inclémence
de la température. Dans les grands centres les

-ventes de Paques ont amplement atteint la moyenne

et en certaines circonstances elles ont battu tous
les records. Comme le disait un détaillant: “Les
gens semblent avoir de I'argent et ils continuent a
vouloir se le mettre aussi bien dans les pieds que
sur le dos.” Ce qui est certain, c’est que pendant
les quelques jours qui ont précédé la féte, les maga-
sins de chaussures ont été véritablement assiégés

" et la veille de PAques a été un jour de record pour

la plupart d’entre eux. Dans les lignes pour dames

'spécialement, la demande a été énorme pour les

marchandises de premiére valeur et surtout pour
les nouveautés. Immédiatement aprés vient la de-
mande pour les chaussures d’enfants. Un marchand
d’'une de nos grandes villes déclare que la veille de
PAques la vente de chaussures d’enfants a dépassé
tout ce qu’il avait vu jusqu’alors. Il y a eu aussi une
grande demande de belles chaussures pour hom-
mes, mais elle n’a pas atteint méme de loin celle
pour les articles de dames et d’enfants. Les com-
mercants de gros déclarent que la livraison a été
particuliérement active dans les deux derniéres se-
maines et disent que ce qui était prévu est arrivé,
car ils se trouvent dans I'impossibilité matérielle de
fournir sur leur stock certaines lignes de chaussu-
res de-printemps et d’été.

Les ennuis des fabricants de'chaussures.

En face du double probléme de la rareté des
cuirs et des exigences de la main-d’oeuvre, les fa-

- bricants de chaussures se trouvent dans une posi-

tion plutét difficile. Le congrés des fabricants amé-
ricains de chaussures ‘tenu 2 Boston la semaine
derniére a mis en évidence le fait que la vie est de-
venue une source d’anxiété pour les producteurs de
chaussures. L’impression générale émise est. qu’il

n'y a aucune prévision de l'abaissement des prix
des chaussures. Avec l'augmentation continue du
cuir et la prévision de la diminution des heures de
travail et 'augmentation de la main-d’oeuvre, tout
le monde est d’accord & prévoir que les prix vont
monter au lieu de descendre. Au Canada nous lut-
tons dans les mémes conditions. Il y a une rareté
absolue non seulement dans les tiges de bonne qua-
lité, mais méme dans le cuir & semelles. La levée
de l'embargo anglais a absorbé tout le surplus
qu’avait pu laisser la demande de nos voisins et le
commerce de la chaussure se trouve aujourd’hui a
faire face, sinon a une disette compléte, tout au
moins 3 une grande rareté dans les cuirs de haute
qualité. La question de la main-d’oeuvre promet
des développements intéressants d’ici 3 & 4 semal-
nes. Les ouvriers en chaussures demandent la se-
maine de 44 heures et une augmentation de salaire,
et jusqu’ici ils ont repoussé les avances des fabri-
cants qui ont offert de leur accorder la moitié de
leurs réclamations. En attendant le stock des dé-
taillants dans tout le pays est trés réduit et bien
qu’en certains endroits il puisse y avoir dans le gros
des stocks suffisants pour parer aux besoins de 1'été,
la situation générale trouve les détaillants moins
bien préparés qu'ils ne devraient I'étre. Il ne serait
pas surprenant de voir la situation de 1916 se ré-
péter ou s’aggraver.

Cuirs et peaux.

Malgré ‘les conditions faciles de transport par
terre et par mer, la situation-du marché des cuirs

et peaux ne s’améliore pas. Le marché des peaux .

continue 3 é&tre actif et ferme pour les produits in-
digénes et étrangers. Les peaux de buffles valent
22 cents. Les peaux de veaux se vendent facile-
ment 2 60 cents, bien qu’elles alent été cotées & 56
cents en certains cas. Les peaux séches sont prises
comme elles viennent au prix courant de 45 cents
pour le taureau Bogota. Un rapport de Boston dit
que le cuir & tiges de tout poids et de toute qualité
a été entidrement vendu et que la demande est telle
qu'on ne pourra y satisfaire. Le marché devient

'
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fivreux et animé et les commercants prédisent une
situation semblable & celle qui a existé il y a trois
ans. Les acheteurs ont de la difficulté & se procurer
les qugntités nécessaires de veaux de premiére qua-
lité. La seconde et la troisidme qualité se vendent
comme la premiére. Le marché n’a pas changé pour
le chevreau glacé. Les approyisionnements sont
extrémement faiblés et il est difficile de remplir les
“ordres en main. Les fabricants réclament & grands
cris de la marchandise et continuent généralement
a étre rationnés. _
L'opinion américaine.

Le “Shoe and Leather Reporter” exprime 1'opi-
nion suivante au sujet de la possibilité d’'un com-
merce d’exportation en concurrence avec la chaus-
sure fabriquée en Angleterre:

Les conditions de la main-d’oeuvre en Angle-
terre ne permettent pas aux fabricants britanniques
de rivaliser avec succés avec nos manufacturiers de
chaussures sur les marchés mondiaux. Les fabri-
ques de I’Europe continentale sont complétement
désorganisées et méme en Angleterte la transition
du travail de guerre aux articles de paix est encore
un probléme sérieux. Il est douteux que la Grande-
Bretagne puisse rivaliser avec nous & conditions
¢gales avant nombre d’années. Il est bien entendu
qu’en général la main-d’oeuvre en Angleterre est
plus lente et moins efficace que la nétre. Depuis la
guerre, la main-d’oeuvre britannique a réussi & ob-
tenir une meilleure échelle de salaires. D’'importants
fabricants américains et anglaié ont comparé leurs
prix de revient et il est généralement admis par des
gens bien informés que le colit de fabrication d’un
type courant donné est actuellement de 156 & 17
cents plus élevé par paire en Angleterre. Cela pour-

rd paraitre étrange & ceux qui n’ont pas suivi le’

mouvement ouvrier en Grande-Bretagne. Le pou-
voir de production des fabriques de chaussures amé-
ricaines a dépassé les limites de la consommation
de la population et un commerce d’exportation est
indispensable pour permettre d’alimenter nos ma-
nufactures. Les statistiques sont maintenant tout

A fait en notre faveur, le seul point noir  I'horizon

c’est la difficulté toujours croissante de se procurer
les cuirs et peaux en nombre sufﬁsant de I’étranger.

MARIAGE

11 nous fait 'plaisir ‘d’apprendre le mariage de
M. J. Henri St-Jacques, comptable en chef et gérant

“*-.de la Maison Duclos & Payan, tanneurs de St-Hya-

cinthe.
- M. St-Jacques a conduit & Pautel, le 22_gpprant,
Mademoiselle M. J. Ostiguy, fille de M. Alexandre
. Ostiguy, commercant bien connu de St-Hyacinthe.
- TOus nos voeux accompagnent les nouveaux
~ époux dans leur voyage de noces A New-York et
Aﬂantic City .

NL . : ™
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LES CHAUSSURES EN CAOUTCHOUC.

Les affaires suspendues par suite d'une température
hors de saison.

Les commandes pour I'dautomne ne sont pas encore
* toutes rentrées.

Prix variables et enclins a la hausse.

L’hiver doux que nous avons eu a fait du tort
au commerce régulier de chaussyres en caoutchouc.
La température modérée de I’hiver a fait manquer
bien des ventes et les marchands ont été obligés de
garder de gros stocks, particulidrement dans les
articles les plus lourds. Mais d’aprés ce que peut
voir “Le Prix Courant”, ces stocks ne sont
pas aussi considérables qu’on a bien voulu le
dire en certaines circonstances. On a vendu une
bonne quantité de chaussures ordinaires en caout-
chouc pendant les deux derniers mois qui ont été
plus humides que d’ordinaire, de sorte que I’arrét
des ventes dans un département a été jusqu’a un
certain point compensé par une augmentation dans
la v;nte des lignes réguliéres.

Codt du caoutchouc. — Le prix du caoutchouc
brut est resté bas, malgré les difficultés de trans-
port. - Mais dans d’autres lignes, telles que.les co-
tons, tissus et autres fournitures, la hausse est
constante. Les fabricants prétendent que depuis le
commencement de la guerre, le prix de la main-
d’oeuvre a augmenté d’un tiers, tandis que le cofit
des articles de caoutchouc en certains cas a aug-
menté de prés de 2009%,. De différents cotés on de-
mande une nouvelle augmentation de salaires et
l'adoption de la journée de huit heures. Cela en-
trainera une augmentation dans le prix de fabrica-
tion qui peut varier de 15 & 209, en certains cas. Si
ces demandes sont accordées, il n’y a pas de doute
que le prix des chaussures va étre augmenté d’au
moins cing pour cent.. B a été question, il y a un
mois ou deux, d’'une augmentation générale des
prix, mais les manufactures attendent pour voir ce
qui va se passer d’ici quelques semaines.

La saison des articles de sport. — L’énorme de-
mande d’articles blancs de toute sorte et le prix
anormal de ces articles en cuir augmentent la de-

_ mande de lignes en toile ou autres semblables 3 un

point qui affecte sérieusement les tabrlques de
chaussures de caoutchouc. Les demandes de renou-

vellement de commandes- arrivent déja. en assez

grand nombre pour faire prévoir qu’avant la fin de
la saison la production sera complétement absorbée.

Chaque année la vente des articles de caoutchauc a

marqué un nouveau progrés, mais cette année pro-

met d’atteindre un maximum qui aurait &té jugé im- *

possible il y a cing ou six ans. Les commercants ont
déja des demandes extra‘ordmaires depuis un mois.

o

»
*
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Causes de la fermeté des prix de la chaussure

Une assemblée de la “National Shoe Manufac-
turers’ Association of the United States” a éte
tenue les 24 et 25 avril dernier a Boston, Mass. .\
cette assemblée quelques points importants de I
situation du commerce ont été discutés. M. Herbert
T. Drake, de la “Emerson Shoe Co.” y a fait un
rapport sur le sujet suivant: “Pourquoi les prix des
chaussures pour hommes restent fermes”. Ce rap-
port dépeint si bien toute la situation que nous le
reproduisons en partie. Il dit: “Nous cherchons
tous & envisager l'avenir et a savoir autant que
possible quels seront les prix de vente des chaussu-
res pour le restant de I'année 1919. 11 y a main-
tenant cing mois d’écoulés depuis la signature de
I'armistice, et bien que, en certaines circonstances
il y ait eu quelque recul dans le prix dcs matiéres
premiéres, la plupart des prix sont demeurés obsti-
nément élevés.

Mais -bien qué certains acheteurs s2mblent
avoir une tendance a attendre une baisse dans les

prix, je suis obligé d’avouer que je ne puis partager

leurs prévisions. Il n’y a rien dans les conditions
actuelles des cuirs et de.la main d'oeuvre qui puiss®
permettre d’espérer un recul dans le prix de revien'
des chaussures dans un avenir rapproché.

Une nouvelle période de rajustement.

Comme nous entrons maintenant dans une pé-
riode de reconstruction de grande envergure qui
comporte de grands problémes internationaux, il
serait plutdot hasardeux d’essayer de faire des prévi-
sions a longue distance.

Si I'on considere tout ce qui se passe pour notre
approvisionnement en matiéres premiéres et l'aug-
mentation du prix de la main d’oeuvre, on en vient
a la conclusion que pour 'année prochaine les prix
ne peuvent manquer d’avoir une tendante a conti-
nuer & monter graduellement.

Jusqu'a ce que les fabricants européens puis-
sent faire rendre a leurs usines toute leur capacité
de production, jusqu’a ce que les débouchés du
commerce qui ont été si affreusement bloqués et
entravés par les conditions de la guerre aient repris
leur état normal, jusqu’'a ce que les navires de com-
merce recommencent a circuler librement, il est
difficile de voir comment, avec la demande crois-
sante qui se fait sur le marché américain, nous
pouvons espérer une diminution dans les prix.

Comparaison des prix des matiéres premieres
du 15 janvier au 15 avril.

Je tiens 4 vous soumettre une comparaison
entre les prix du 15 janvier et ceux du 15 avril de
cette année. Ces prix extraits des livres d’importan-
tes maisons de Boston montrent la tendance des
prix dans ces trois derniers mois pour les principaux

articles employés dans les chaussures d’hommes de
qualité moyenne.

Prix de vente  Prix de vente

15 janvier 1919 15 avril 1919

A. B. C. A B. C.

Veau de Russie . . . .70 .68 S8 76
Chevreau noir . . . . .64 .61 .58 .71 6865
Chevreau de couleur . .85 80 .76 .95 .90 .85
Cuir de flanc de plein

grain . . . . . . . 50 4846 .52 RSN £
Cuir de flance de cou-

leur . . . . . ... 42 40 .36 46 44 40
Mouton de couleur . . 21 2014
Mouton blanc . . . . .23 .21 23 21
Coton a doublure AT 42 40 381, 343, .33

Doublure . -
Semelles extérieures
Semelles intérieures
Dessus .
Talons .

.45 la verge
.72 la paire
.19 la paire
.12 la paire
.12 la paire

.36 la verge
.80 la paire
.21 la paire
.14 la paire
.13 la paire

Si 'on prend par exemple la qualité A on voit
que dans lI'espace de trois mois: le veau de Russic
a augmenté de 8 cents par pied, le chevreau de cou-
leur a augmenté de 10 cents, le chevreau noir a aug-
nenté de 7 cents, le cuir de flanc & plein grain a
augmenté de 2 cents, le cuir de flanc de couleur a
augmenté de 4 cents, le mouton de couleur a baissé
de 14, cent, le mouton blanc est resté stationnaire,
le coton a diminué de 814 cents par verge, la dou-
blure a haissé de 9 cents par verge, les semelles ex-
térieures ont augmenté de 8 cents par paire, les
semelles intérieures ont augmenté de 2 cents par
paire, les dessus ont augmenté de 2 cents et les ta-
lons de 1 cent par paire.

<n somme, a l'exception des doublures et des
peaux de mouton, tous les articles de la liste ont
subi une augmentation.

Avant d’'examiner plus en détail I'influence que
peuvent avoir ces augmentations sur le prix d’'une
paire de chaussures, permettez-moi d’attirer votre
attention sur un autre point: le colt de notre main
d’oeuvre.

Le nouveau cout de la main d'oeuvre

La réduction des heurse de travail de 50 a 48
heureg par semaine, avec augmentation du travail
a la piéce, va augmenter le prix de la facon d’au
moins 10 cents par paire, et vous ne devez pas per-
dre de vue la suraugmentation du prix de revient
provenant de la perte de production causée par la
réduction des heures de travail.

Si nous appliquons maintenant les chiffres ci-
dessus 4 une paire de bottines se détaillant de
$9.00 & $10.00, nous arrivons aux augmentations
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suivantes dans notre prix de revient:
veau, 25 cents; semelles extérieures, 8 cents, semel-
les intérieures, 2 cents; dessus 2 cents, talons 1
cent et fagon 10 cents, ce qui fait un total de 48
cents. Si nous déduisons de ce total ce que nous
gagnons par la réduction du prix des doublures,
soit 2 cents par paire, nous trouvons une augmen-
tation finale dans le cofit total de production d’au
moins 46 cents par paire, sans compter la sur-
augmentation.

Etant donné ces faits et considérant qu’il n'y a

“aucune raison plausible d’espérer une diminution
des matiéres premit¢res ou de la main d’ozuvre, il
est plus qu'évident que les chaussures vont se
maintenir & un prix élevé I'année prochaine.

Le prix des matiéres premiéres se maintiendra
ferme jusqu’'a ce qu'un grand surplus puissz étre
produit, ce qui demandera encore longtemps. Les
meilleures qualités de cuir pour la fabrication des
chaussures seront en quantité limitée et par consé-
quent les prix se maintiendront élevés.

Néanmoins, je crois que les prix des chaussures
vont rester ferme pour quelque temps encore et
quand des changements surviendront ils seront
graduels et non radicaux.”

M. JOSEPH DAOUST DE RETOUR DE FRANCE.

M. Joseph Daoust, de la maison Daoust Lalon-
de & Co., qui revient d’un voyage de trois mois en
Europe ot il a visité l1a foire de Lyon et passé quel-
que temps en Angleterre, en discutant les résultats
de la visite des fahricants canadiens a la foire, rap-
porte qu’il a entendu exprimer de grands désappoin-
tements en certains cas, mais qu'a son avis une
grande partie de ces récriminations n’avaient pas
leur raison d’étre. “Beaucoup de maisons canadien-
nes, dit-il, ont envoyé a la Foire des représentants
qui ne savaient pas parler francais et elles espé-
rajient qu’ils feraient des affaires avec la clientéle
francaise. De plus, des restrictions impossibles
~ étalent imposées par la demande de garanties et de
dépbts. Les tarifs et les usages du commerce du
pays étaient souvent ignorés des agents. Toutes ces
choses entravaient les affaires et devenaient décou-
rageantes.

Une autre chose qui a porté préjudic> réside
dans le fait que les marchandises exposées n’étaient
pas toutes des articles de premidre nécessité et que
sl 'on avait traité des affaires dans ces artiglss, les

licences d’importation auraient sans nul dout: été
L’ignorance des conditions du pays lui --

refusées.
semble avoir été la principale cause de I'échec dans

la plupart des cas. La Foire ouvrira de nouveau ges

© portes & I'automne prochain sur un emplacement
beaucoup plus grand, pouvant contenir 5,000 stands
Des h6tels et d’autres batiments pour l’accommoda-
_tion des exposants ainsi que le batiment principal
~ de l’expositlon sont déja en vole de construction,
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- M. Daoust a ouvert & Parls une succursale de
sa maison qui 8’occupera du commerce européen.
Il compte faire un chiffre d’environ $1,000,000 d’af-
faires par an, ce qui indique I'importance du débou-
ché que peuvent trouver en Europe les fabricants
canadiens. .

D'importantes commandes d'articles en cuir
ont été passées au Canada, dit M. Daoust. J'ai pris
des ordres moi-méme pour $2560,000, et j'aurais pu ©
faire beaucoup mieux si j'avais été familiarisé avec
les conditions locales. D’autres maisons qui avaient
des représentants de I'autre coté ont également rap-
porté des commandes considérables qui vont en-
courager les tanneries et les fabriques d'ici et ‘pro-
curer de l’emplol a de nombreux ouvriers. Comme
de juste, 'exportation ne commencera pas avant le
ler juillet ou la fin de juin au plus t6t. L’approvi-
sionnement en peaux est faible en Canada et le cuir
n’est pas en abondance en raison des immenses
achats de Sir Percy Daniels pour le compte du Gou-

~ vernement Britannique. 11 est difficile, en raison des

difficultés de main-d’oeuvre, de faire venir des
peaux de I'’Amérique du Sud, de sorte que les manu-

*facturiers d’ici sont quelque peu embarrassés dans

leurs opérations.. Je prévois un marché A tepdance
a4 la hausse et m’attends a voir les prix des cuirs
monter encore beaucoup plus haut, Il est probable
que les conditions vont s’arranger d’ici trois ou qua-

e mois. L’Europe offre assurément un vaste
‘ champ pour ‘les manufacturiers canadiem dans
I’avenir, et avec une étude rationnelle. des conditions

et un déploiement raisonnable d’énergie, on -peut
faire beaucoup 2

MONTREZ LES ECHANTILLONS DE PRIN-
TEMPS PLUS TOT.
S .

.. Nous avons déja’signalé I'avantage qu'il y avait
pour les manufacturiers de sortir les échantillons
de printemps pour le 16 juin. Jusqu'ici, il semble
qu'il n’y ait guére d’effort de fait dans cette voie,
encore que les intéressés 8’y solent montrés favora-
bles.: Cette pratique ferait gagner six semaines, d’a-
" prés I'opinion d’un gérant de ventes.

Pourquoi les manufacturiers ne se mettent-ils
pas & 'oeuvre dés & présent? Ils savent cependant
les retards qui ont été apportés dans les envois, ce
printemps. Et si ces retards peuvent étre évités au
printemps prochain par I’exhibition des échantil-
lons des le.15 juin, pourquoi ne pas agir ainsi?

ASSEMBLEE ANNUELLE DE LA CANADIAN
FELT CO.

Les officiers suivants ont été élus & I'assemblée
annuelle: MM. W. A, Eden, président; R, E. Jamie-
'son, vice-président; C. B. Seger, G. W. Charles, V.
E. Mitchell, C.R., W. Binmore, P. Y. Smiley, H. Wel-
lein et A, D Thornton, directeurs.
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LES STYLES DANS LA CHAUSSURE.

Les styles de Paques a New-York.

La cinquiéme avenue voit chaque année le di-
manche de Paques la parade nationale des modes et
les journaux de la métropole sont remplis de gravu-
res de modes et de nouveaux styles de chaussures.
Voici les remarques faites par un correspondant du
“Shoe and Leather Retailer” ‘au sujet de ce défilé
Ces modes: , ‘

11 serait difficile de dire quel est exactement le
ciyle de chaussure le plus en faveur. D'une facon
générale, il y a & peu prés autant d’oxfords que de
souliers & languette, 8’il y a une différence, elle est
en faveur des souliers. On porte des chaussures de
presque tous les genres. Il y a un nombre surpre-
nant d’oxfords en suéde noir et en satin noir. Ilya
aussi beaucoup de souliers en satin noir et en suéde
noir ornementés de boucles en acier taillé. Les
deux couleurs dominantes pour les oxfords et les
souliers sont le brun foncé et le noir, ce dernier en
chevreau mat et en cuir verni. Dans les oxfords
bruns il y a autant de talons bas que de talons hauts.
Les oxfords vernis sont en grand nombre ainsi que
les oxfords en chevreau et en cuir mat.

Le chevreau mat et le cuir verni sont en faveur pour
- les souliers a languette.

Dans les souliers & languette, le cuir verni et le

chevreau mat sont le plus en faveur et plus de 45

pour cent des femmes portent ces styles sans aucun

ornement. On voit des souliers vernis avec de petits
talons Louis XV, mais ils ne sont pas en trés grand
nombre. Dans la plupart des cas, ces souliers se

portent unis, tandis que d’autres sont ornés de bou- .

cles en acier taillé.

‘Les souliers de chevreau brun ne sont pas en
aussi grande proportion que ceux en cuir mat ou
verni.. On voit quelques styles en chevreau bronze.
Le suéde gris se rencontre dans les oxfords et les

chaussures hautes & peu pres dans la méme propor-.

tion que le bronze.
' Modéles Parisiens sur la 5e’ Avenue.

Dans le défilé matinal sur la be Avenue, on re-
marquait trois styles spéciaux, chacun d’eux porté
par une Parisienne. Le premier est un soulier a la-
nidres en chevreau bronze, genre sandale avec trois
laniéres sur le cou-de-pied, une autour de la cheville
et une autre environ 4 pouces plus haut. La bande
arriére rejoint la derniére laniére, talons Louis XV
recouverts empeigne courte.

- Le second modele est un soulier verni avec tout
le quartier en satin prune revenant en un effet de

lanidre et boutonnant sur le cété empeigne courte,

talon Louis XV recouvert;

Le troisidme mod2le est un soulier en cuir verni
avec empeigne circulaire, tout le quartier en satin
noir revenant en une sorte de laniére avec une seule
boucle de pierreries sur le c6té, empeigne courte et
talon Louis XYV recouvert. N
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LE MARCHE DU CUIR.

Le marché du cuir traverse actuellement une
crise sérieuse et dans le but de renseigner les lec-
teurs du “Prix Courant” sur la véritable situation,
un de nos représentants est allé demander une in-
terview a4 l'un des plus grands manufacturiers de
chaussures du pays qui a bien voulu nous donner
un résumé de ce qui a pu contribuer & amener I'état
de choses actuel.

D’aprés ce grand manufacturier, la situation
actuelle est due a quatre importants facteurs et les
voici:

1° Une gréve, & Buenos-Ayres, des débar-
deurs du port qui a duré 5 semaines et a immobilisé
2,000,000 de peaux séches qui devaient &tre conver-
ties en cuir & semelles pour les Etats-Unis et le Ca-
nada. Les tanneurs de cuir américains, ne recevant
pas leurs peaux, ont été obligés de se servir de peaux
salées avec lesquelles I'on fait généralement du cuir
a empeignes.

2° Sir Percy Daniels, 'acheteur de cuir pour
le compte du gouvernement anglais, est allé aux
Etats-Unis et il est venu au Canada, au mois de fé-
vrier, et il a placé des commandes trés considéra-
bles. Cela a eu pour effet de créer une grande de-
mande pour les peaux salées.

3° Les gréves un peu partout, dans les abat-
toirs, ont nécessairement diminué l'abattage et
cette diminution jointe & la grande demande n’a
pas manqué d’amener la rareté et par suite la hans-
se des prix.

4° On dit, et la chose est probablement vraiz,
que pas moins d’'un million de peaux sont gardées
en entrepOts et leurs propriétaires ne veulent pas
s'en départir & n’importe quel prix afin de faire
hausser les prix et créer une plus grande rareté.

“Le meilleur moyen de faire baisser les prix
actuels, ajoute le grand manufacturier, serait une
entente entre tous les marchands détaillants par
laquelle ils s’engageraient & acheter en plus petite
quantité, car plus ils achéteront, plus grande sera
la demande pour le cuir et les tanneurs se verront
dans l’obligétlon‘de payer des prix exorbitants pour
leur matiére premiére.

“Actuellement, toujours de l'avis de ce grand

-manufacturier, il est trés imprudent de la part des

acheteurs de spéculer, parce que, tét ou tard, les
prix actuels vont finir par baisser et I'on traversera

- une- crise comme celle que 'on a eue & Montréal

lors du “crash” de I'immeuble.

“Le meilleur conseil qu’il pourrait donner ac-
tuellement aux marchands-détaillants serait d’ache-
ter en petite quantité et souvent pour tenir leur
stock assorti. En terminant, il nous déclara qu’avec
les prix actuels demandés pour le cuir, les manufac-
turiers ne pouvaient réaliser de profits dans la fabri-
cation de leurs chaussures.”

re
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Dans le monde de la chaussure

M. J. Harry Lang, fils de M. John A. Lang, de
Kitchener, Ont., a, avec un associé, M. R. Y. Grant,
fondé une grosse maison manufacturiére de cuir a
Kingsport, Tennessie, dont 'usine couvrira douze
acres et qui emploiera de douze & quinze cents
hommes,

MM. J. A. Stewart M.P, et G. A. Ansley, de la

Perth Shoe Co., ont été élus présidents honoralres '

de la Perth Baseball League.

M. F. L. Barber qui était parti & Vancouver I'été
dernier pour prendre charge du département de
chaussures de Spencers, Limited, est revenu dans
'est et est gérant du département de chaussures de
John Murphy Co., Montréal.

M. Ramm, de Dupont et Frére, Montréal, était
récemment & Toronto pour y visiter I'industrie de la
chaussure et y faire quelques achats. :

M. C. E. Fice vient de visiter Hamilton et les
places de 'ouest de I'Ontario avec les échantillons
de J. & T. Bell.

M. W. J. Bordeau a montré i ses clients les
échantillons de chaussure Gault au King Edward,
a Toronto. ,

M. A. T. Tobin, de Calgary, représentera la Galt
Shoe Mfg. Co., Ltd., dans I’Alberta et 'ouest de la
Saskatchewan. M. Tobin offrira aussi la ligne de la
Greb Shoe Co., Kitchener.

M. Pierre Blouin, qui représente la Standard Kid
de Boston, vient de revenir d’un voyage d’affai-
res en cette ville. M. Blouin a ouvert un bureau a
Montréal, dans la Batisse Beardinore, rue St-Pierrd,
ou il tiendra la ligne compléte manufacturée par la
Standard Kid Co. ,

M. Mahaffy, qui a été adjoint au personnel de
vente de la I. T. S. Rubber Heel Co., of Toronto,

s’est mis en affaires pour son compte rue Queen, &
Toronto.

M. A. Cafferty, membre du pérsonnel de vente

de la Rannard Shoe Co., fut honoré récemment, a
la veille de son mariage, de dons offerts par ses col-
legues et par la compagnie.
Les travaux commenceront incessa
lagrandissement de la manufacture
- Shoe Co., Limited.

M. J. Howard Tucker, précédemiment avec The -

A. W. Ault Co., Ottawa, fait partie & prégent du per-

sonnel de vente de M. J. A. Johnston. Co., Brockville.

Pour les voyages d’automne, les représentants
~de la J. A. Johnston Company seront: Thos. Dea.ns,
L. V. Johnston, F. L. DeWolfe, F. Mulligan, " J.
Howard Tucker, F. H. Richardson et J. A. Johnston.

‘Les employés de la Granby Rubber Co., de -

A Granby. ont donné récemment une partie de cartes

e et de danse pour l'éta.blissement d’un club de base-

.ball

La Perth Shoe Co., de Perth, Ontarioc, entretient
des salles de club et d’athlétisme qui ne sont pas
réservées exclusivement aux employés de la mai-
gon, mais dont les autres employés de la ville peu-
vent bénéficjer. '

Les fondations sont en préparation pour la nou-
velle aile de trois étages qui viendra s’ajouter a Ia
manufacture de la Cie -de Chaussures Tétrault, a
Montréal. }

La Perth Shoe Co., de Perth, Ont., ajoute & son
usine deux étages de soixante-quinze pieds qui don-
neront une capacité journaliére de sept cents paires
de chaussures. Cet agrandissement était rendu in-
dispensable pour satisfaire aux commandes.

Des patentes canadiennes de chaussures ont

accordées aux personnes et maisons suivantes:
i&z V. Mattos, Taunton, Mass.; Jos. Reichelt, Ray-

e, Sask.; Jacob N. Achwander, Baltimore, Mary-
land; Frank Edward Norton, Chambly Canton,
Québec. -

M. Coffey, de la Gutta Percha & Rubber Ltd.,

a fait récemment une intéressante causerie au

Prince George Hotel sur le caoutchouc et ses pro-
grés.

M. E. J. Hanlin, autrefois gérant du magasin de
chaussures de Hartt, rue Ste-Catherine, Montréal, a
démissionné il y a quelques semaines et est & pré-
sent représentant pour 'est du Canada et les Pro-.
vinces Maritimes, de la Regal Shoe Co.

M. S. D. Wilson, qui est surintendant général
des départements de chaussures de la Hudson Bay,
était en visite récemment & Montréal, en compagni=

.de M. R. H. Taylor, de la succursale d’Edmonton, et

de M. H. N. Parker, en charge du département de
chaussures de la succursale de Calgary. Les trois
visiteurs se sont embarquéstaprés leur séjour pour
un voyage a New-York et autres centres américains.

M. Abbott, de Kilmarnock, Ecosse, était ces
jours-ci & Toronto pour faire des achats pour sa
compagnie. 11 est directeur de la Saxonia Shoe Co.,
d’Ecosse, une maison qui conduit une chaine de 82
magasins, 2

La Hurlbut Shoe Co., de Preston a commencé
sa fabrication dans sa nouvelle usine succursale de
St. Mary S.

‘On fait rapport que le commerce des chaussures

.en bois en Hollande s’est grandement améliorée du

fait du prix élevé du cuir.
M. McFarlane, de la Williams Shoe Co., Bramp-

“ton, était récemment & Toronto en voyage d’affaires.

M. Peter Doig, gérant des ventes de Tétrault
Shoe Manufacturing Co., Montréal, était ces der-
niers temps & Toronto- pour visiter les clients de sa

~ compagmie.
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M. W. C Myers, le populaire représentant de La
Parisienne Shoe Co., a sa salle d'échantillons ou-
verte de facon permanente au Queen s Hotel, To-
ronto.

M. Lentier, de Lagacé et Lepinay, était dernie-
rement & Toronto.

M. G. G. Hodges, jusque récemment représen-
tant spécial de la Geo. A. Slater Co., Limited, manu-
facture de chaussures, de Montréal, a été élu vice-
président et directeur-gérant de la compagnie nou-
vellement formée pour faire affaire sous la charte
fédérale comme compagnie d’exportation indus-
trielle du Canada, avec bureau dans la batisse de 1a
Banque des Cantons de I'Est, rue Saint-Jacques,
Montréal.

UNE MAISON DE CHAUSSURES PROGRESSIVE
A ST-HYACINTHE.

Il y a six ans, la St. Hyacinthe Soft Shoe Co.,
Ltd., entrait en affaires avec une petit capital, pour
faire la fabrication des semelles souples pour chaus-
sures d’enfants, sous la direction de M. A. H. A.
Coté. .

Un an plus tard les sandales pour pieds nus y
étaient ajoutées, et les affaires furent si florissantes
que 'année suivantes il devint nécessaire de démé-
nager dans des locaux plus vastes ou-la dite Com-
pagnie se ctonsacra aux lignes de chaussures vis-

sées standard en cuir box chromé pour garcons,
-adolescents, jeunes gens et enfants.

La maison n’était pas depuis trois ans dans ces
locaux plus vastes, que I'immeuble était trouvé trop
petit et que, suivant son-caractére progressif, elle
projetait I’érection d’une batisse d’usine & chaussu-
res plus importante encore et plus moderne, et qui
s’occupe actuellement.exclusivement de la manu-
facture des chaussures vissées standard et McKay
pour-hommes, gargons, adolescents, jeunes gens et
enfants. La manufacture a été munie des machines
les plu\s modernes et les plus perfectionnées et I'in-
tention de la maison est d’établir des chaussures qui
créent une clientéle d’'un bout de I'année a l'autre.

La firme a cessé la manufacture des chaussures
4 semelles souples pour enfants et des sandales, ce
qui nécessita le changement du nom de la Compa-
gnie qui a un capital autorisé de $99,000.00.

M. A. A. Coté, qui fit partie de la vieille maison
réputée Louis Coté et Frére, et qui fut pendant les

~dix-neuf dérnidres années directeur et secrétaire-

trésorier de la Compagnie.J. A. & M. Coté, se joint
a son fils, en vue de faire de cette maison unz des
principales manufactures de chaussures du genre
et de confondre les intéréts des acheteurs de chaus-
sures avec ceux de la maison.

Le nom de la nouvelle firme est A. A. C6ié et
fils, limitée, successeurs de la St. Hyacinthe Soft

Sole Shoe Co., Ltd.
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CHANGEMENT DANS LE BUREAU DE DIREC-
TION DE LA CANADIAN CONSOLIDATED
RUBBER CO.

A Tassemblée générale annuelle des actionnai-
res de la “Canadian Consolidated Rubber Company,
Limited”, tenue au siége social de la Compagnie, &
Montréal, le mardi 22 avril dernier, les directeurs
suivants ont été élus pour la prochaine année:
M. Charles B. Seger, président de la “United States
Rubber Co., Sir Mortimer B. Davis, président de
I'Imperial Tobacco Company of Canada, Ltd., Col.
Samuel P. Colt, président de la United States Rub-
ber Co., Victor E. Mitchell, C.R., D.C.L., E. W. Nes--
bitt, M.P., W. A. Eden, R. E. Jamieson, J. B. Wad-
dell, R. C. Colt, A. D. Thornton, H. Wellein, et MM,
H. E. Sawyer, J. N. Gunn, E. H. Williams et Ernest
Hopkinson, vice-présidents da la United States
Rubber Co.

NOUVEAUX LOCAUX POUR L'EASTERN .
TOWNSHIP SHOE CO.

L’Eastern Township Shoe Co., de St-Hyacinthe,
dont M. Girouard est le gérant, doit déménager au
commencement de juillet prochain dans de nou-
veaux locaux qui lui permettront de pousser plus
activement sa fabrication.

NOUVELLES.

M. W. F. Martin, gérant des ventes de la Kings-
bury Footwear, est parti en voyage pour Boston,
New-York, Philadelphie.

M. J. Emile Lefebvre, représentant pour Mont-
réal de la maison Jos. Robinson, g'est marié a I'é-
glise St-Louis de France et est parti en voyage de
noces & New-York et Atlantic City.

M. Fred. Marois, Ottawa, est de retour d'un
voyage aux Bermudes et & Atlantic City.

ELECTIONS A L'ASSOCIATION DES
MANUFACTURIERS.

Le lieut-col. Walter J. Sadler, de Sadler et
Howarth Co., Ltd., a été élu président de la section
Montréalaise de I’Association des Manufacturiers
Canadiens. Le résultat général du vote a été le
suivant:

Président: Lt-col. Walter J. Sadler; vice-prési-
dent, F. W. Stewart, de Cluett Peabody Co., Ltd. of
Canada; secrétaire, M. P, Hugues. .

Le comité exécutif se composera des membres
suivants: A. H. Brittain, A. A, Bittues, W. S. Tallis,
George Henderson, John Irwin, H. Williams, Ont.
Harris, Julien C. P. Smith, Eugéne Tarte, Jos. L.
Waldie, F. R. Whittall, H. Williams. A
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EPICIERS: La Lessive Gillett fut'la premiére Lessive en M '
poudre vendue au Canada et depuis elle a toujours été recon- ’ , :
nue comme la premiére de toutes pour sa qualité et sa valeur. {
lle a le bénéfice de I'annonce et de la réputation de Gillett en :
outre de la faveur établie du client. Un stock d'épicerie ne . 1
saurajt étre au complet sans elle et nulle lessive ne se vend . |
aussi aisément et aussi fortement. Mettez-la en bonne placé y
dans vos étalages, c'est une bonne idée d'attirer I’attentioh de y
vos clients sur cet article. . ) :
W
ill& LA LESSIVE DE GILLETT CONSUME LA CRASSE h
EW.GILLETT COMPANY LIMITED . _ ¢
‘ WINNIPEG TORONTO, ONT. MONTREAL N
- , . "

~ &It I eI LI 5 Ey=

LE soin extréme que nous apportons a ne
choisir et & n’empaqueter que le meil-

leur poisson a fait de la marque Brunswick la
préférée des gens les plus difficiles.

Examinez cette liste :

Y4 Sardines a ’Huile
Y4 Sardines d la Moutarde
Finnan Haddies (Boites rondes et ovales)
Hareng Saur Hareng d la Sauce aux Tomates

Clams Coquilles (Scallops)

et faites un joli étalage de vitrine aujourd’hui. méme. Vous
verrez comme ces prodults se vendront vite,

CONNORS BROS., Limited, Black's Harbor, N. B.

En écrivant aux annonceurs, mentionnez “Le Prix Courant”.
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| Le Marché de I'Alimentation

MARCHE DE MONTREAL

Les marchés des porcs et des
bestiaux ont été fermes durant
toute la semaine, bien que les
porcs ajent quelque peu faiblis
au cours de la semaine derniére.
Quelques-uns des morceaux de
choix pour le boeuf et le porc
sont & la hausse. Les viandes
préparées, le porc en baril et les
viandes cuites sont également a
la hausse. Le saindoux et.la
graisse végétale sont fermes, de
méme que la margarine. Le
beurre a subi ‘qéelques fluctua-
tions de prix et il a monté de
plusieurs cents depuis le rapport

de la semainé derniére. Le fro- -

mage reste ferme, la demande
étant active ici et I’exportation
bonne. Les oeufs sont montés
de 2c la douzaine. Les volailles
sont fermes. Le poisson est en-
core &'la baisse, vu que la péche
sur le"bord de la.mer est bonne
et il est plus que probable que
des prix plus favorables prévau-
dront, surtout pour. le homard,
le flétan, le saumon, ete. ..

LES PORCS TRES FERMES—

LES MORCEAUX DE CHOIX

A LA HAUSSE -

Viandes fraiches. — Le mar-
ché du pore a subi quelques fluc-
tuations durant la semainé, mais
Sur une base plus élevée que
ce!le_d'il Y a une semaine. Les
Prix pour le stock d’abattoir, vi-
vant, varient de $21.50 & $22 le
qlﬂptal. La livraison est bonne
et 'on est disposé & accepter des
approvisionnements. La revision
a été faite sur plusieurs des mor-
ceaux de choix de boeuf et de
porc et pour la plupart ces mor-
ceaux sont i la hausse. Il y a
un marché raisonnable.

Nous cotons:

Porcs, vivants . . . . . . 21.50 22.00

Pores, préparés—

Tués aux abattoirs, petits
T 6590 bs . .., .. .. 30.50 31.00

rules (pesantes) . . . . ..... 26.00

PO;:S (l;réparés A la cam-
gne) . . .. .

Pore traia. . . . 28.00 29.00
Gigot de porc . . . . . ... 036
?lgot de porc (trimmé). .... 0.373
-onges (trimmées) . . . .... 0.41
Tenderloins, la 1h. . . . . 0.46 0.48}
(};Otesl. Spare . .. .... e 0.24
“paules (trimm ...

Bost trais—ée” 0.27 0.28

(Steers et Heifers):

Quartiers derriére . . . . 027 0.32

Quartiers devant . . . . 0.15 0.20

Longes . .. ... .... 0.40 0.42
COtes . . . . ... ... e 082
Chucks . . . ... ... ... 016
Hanches . . . . .. ... el © 14
(Vaches)—
Quartiers derriére . . . . 027 0.30
Quartiers devant . . . . 0.15 0.17
Longes . . .. ... ... 0.35 0.38
COtes « o o v i s v i & o & s 10,2Y
Chucks . . .. ... ... R | I
Hanches . . . .. .. .. s 0.20

Veaux (suivant qualité). 0.18 0.22
Agneaux, 30-40 Ibs. (en-

tiers), lalb. . . . . . . .... 034
Mouton . . . . . . . .. 0.20 0.26

LE PRIX MONTE POUR LES
VIANDES CUITES ¢

Viandes cuites. — Des prix
plus élevés sont en vigueur pour
quelques-unes des viandes cui-
tes, surtout pour celles conte-
nant du porc. Le jambon cuit a
monté d'un centin et il y a eu
hausse pour la langue de boeuf
en gelée. La langue de porc en
gelée est cotée a 24c la livre. 1l
y a une demande stable.

Nous cotons:

Téte en fromage . . . 0.13 0.16
Galantine de vi.nde avec

macaroni e. fromage,

180D 6 5 505 5 9 i w10 8 8 s 0.29
Langue de boeuf en gelée, choix 0.44
Jambon et langue. la 1b. . . 0.32
Veau et langue . . . . . . . . 0.25
Jambons, rotis . . . .. . . . 054
Jambons, cuits . . . . . . . . 0.54
Epaules, roties . . . . . . .. . 048
Epaules, bouillles . . . . . .. 0.46
Patés de porc (douz.) . . . . 085

LES VIANDES PREPAREES
PLUS CHERES, DE'MEME
QUE LE PORC EN —
BARILS

Viandes préparées. — Le ton
du jambon et du bacon est fer-
me, et les prix ont quelque peu
haussé. Il y a une tendance 2
voir les prix s’élever pendant
que le porc se vend aux prix ac-
tuels. Il est peu probable, toute-
fois, que les prix baissent. Les

" diverses variétés de porc en ba-

rils sont plus fermes.
Nous cotons:

Viandes préparées—
Jambons:

Médium, fumés, la lb—
(Poids) 812 . . . . . . eeen 041}
12416 . . . . . . . - . v v ee.. 0413
1620 . . . . . . o o . 0.39 0.41}
2086 0 oonb ok oo s 0.34 0.35
Dos—- :
Ordinaire . . . . . . . . 0.43 0.4R
Désossé, lalb. . . . . . . ve.. 056
Bacon—
Déjeuner, la 1b. (suivant
qualité) . . . . . . .. 0.44 0.48
Roulé, lalb. . . . . . .. e 0.34

Viandes salées séches—
Long (clear) bacon, lots

de 1 tonne . . . . . . 0.29} 0.30}
[.ong (clear) bacon, pe-

tits lots . . . . . . .. 0.30 0.31%
Dos gras, la'lb. . . . . . weee 082

Porc en baril—
Canadian short cut (bbl) .... 65.00
Dos, clear fat (bbl.) mor-

cenux 40-50 . . . . . . .... 68.60
Dos, morceaux 30-40 . . .... 68.60
Porc, short cut (clear),

brl . . . . . .. ... 59.00 60.00
Pore, lourd (barfl) . . . .... 54.60
Porc engraissé aux féves .

(barfl) . . ¢ o 0 v 0o .... 53.00

BEAUCOUP DE SAINDOUX
VENDU, LES PRIX SONT
SOUTENUS

Saindoux. — Les prix sont
trés soutenus sur ‘le saindoux, -
et il y a une demande forte et
continuelle, malgré que le prix
du saindoux en bloc soit coté a
36c. La tendance est que les prix
vont monter, bien que tout dé-
clin dans le prix du porc aurait
une certaine influence sur le
prix du saindoux.

Nous cotons:
Saindoux, pur—

Tierces, 400 1bs, la 1b . . . . 035
Tinettes, 50 lbs, la lb . . . . . 0.36}
Seaux, 20 1bs, lalb . . . . . . 0.351
Morceaux, 1 1b,1lalb . . . . . 0.36

LA GRAISSE VEGETALE CHE-
RE, MAIS LA DEMANDE
EST BONNE

Craisse végétale. — Bien que
e prix de 29c pour le saindoux
en~posé soit élevé, il y a quand
méme un marché stable pour ce
produit et les approvisionne-
ments sont tenus en quantité
suffisante pour répondre aux
Besoins du consommateur. Tl
v a peu de nouveau a enregis-
trer, et le marché sera pour ain-
si dire gouverné par le ton du
saindoux.

Nous cotons:

Tierces, 400 lbs, la 1b . .... 027}
Tinettes, 50 1bs . . . . . 0.27 0.277%
Seaux, 20 lbs, 1a 1b. . . 0.27} 0.28.
Morceaux de 11b,la 1b. . .... 0.29

LA VENTE DE LA MARGARI-

NE EST STABLE

Margarine. — La demande
continue d’étre trés satisfaisan-
te pour la margarine, et un trés
grand nombre de caisses ont
été vendues. La popularité de
ce produit ne diminue pas, et
I'on s’attend 4 ce que la vente
reste trés bonne. Les prix sont
maintenus trés fermes sur -ce
marché.



" dement des arrivages.

Nous cotons:

Margarine—
En blocs, suivant qualité,

lalb. . ... .. ... 0.33 0.38}
Tinettes, suivant la qua-

1ité, la 1b. . . . . . . 0.32 0.34)

LE BEURRE REMONTE — LA
DEMANDE TRES FORTE

Beurre. — Le prix du beurre
est encore monté depuis la se-
maine derniére. La demande est
exceptionnellement considéra-
ble, et il y a un bon marché
d’exportation pour les Etats-
Unis, auquel, dit-on, d’énormes
quantités ont été expédiées. Il
se fait actuellement beaucoup
de beurre et la demande conti-
nue d’étre trés forte. Il est peu
probable que les prix deviennent
aussi élevés qu’ils 'ont été, avec
I'arrivée de la bonne températu-
re qui favorisera la poussée de
I’herbe.

Nous cotons:

Beurre en moules—

Crémerie, frais . . . . . . . . 0.68
Crémerie, solides, frafs . . . . 0.57
. De ferme, en moules . . . . . 0.49
De ferme, en tinettes, choix. . 0. 48

LE FROMAGE SERA FERME
SI LE COMMERCE EST
OUVERT

Fromage. — Le fromage de-
viendra plus ferme, si les res-
trictions du gouvernement sont
enlevées cette année, comme
plusieurs s’attendent de voir la
chose se produire. I1 y a un
grand mouvement d’intérét dans
la production des diverses fabri-
ques, et cela veut dire que la
production sera en grande de-
mande. Cela aura pour effet de
raffermir les prix. Actuellement
il n’y a pas de changement a
noter.

Nous cotons:

Gros, lalb . . ., . . .. oo 030
Twins, lalb . . . . . . vees 0303
Triplets, la 1. . . . . . 0.30
Stilton, la 'lb. . . . . . . 0 80 0.32

ancy, vieux, lalb . . . 0.29 0.32

LES OEUFS MONTENT DE 2¢;
BEAUCOUP SONT EN-
TREPOSES

Oeufs. — En dépit d’arrivages
considérables, les oeufs sont
continuellement en grande de-
mande. Plusieurs milliers de
douzaines ont été mirées, et cela
veut dire que I'on dispose rapi-
On dit
également que l’exportation li-
bre a été a I'ordre du jour depuis

quelque temps, et qu’elle se con-

tinue actuellement. Le ton du
marché reste ferme.

Frais pondus - . . .. ... .. 0.52
Choisis . . . . . e e e e e 0.54
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PAS DE BAISSE SUR LA VO-
LAILLE, BIEN QUE LA
DEMANDE SOIT CON-

. SIDERABLE

Volailles. — Bien que la de-
mande domestique et pour l'ex-
portation de la volaille continue
trés active, il est peu probable
que les prix baissent. Les stocks
sont assez considérables et il y
a eu un mouvement continuel,

ce qui veut dire que le surplus

ici n’est pas considérable dans

le moment. Il n’y a pas de chan-

gement & noter pour la semaine.
Nous cotons:

Poulets, pour rotir (3-6

Ibs. . . . . .. . ... 0.39 0.40
Poulets, pour roétir (en-

graissés au lait) . . . 0.44 0.45
Pour griller (3-4 1bs pr.). 0.44 0.47
Lac Brome , . . . . . . 050 0.51
Jeunes domestiques . . . 0.43 0.44
Dindes (vieilles), la lb. . .... 0,60
Dindes (jeunes) . . . . .... 0.50
Ofled . » « ¢ « w = & 5 "0.32 0.33
Vieilles volailles (gros

BE8) . . v . e e v e oo 038
Viejlles volailles (peites) .... 0.834

LE POISSON EN ABONDANCE
ET A LA BAISSE '

Poisson. — L’intérét semble
se réveiller sur le marché au
poisson en ce sens que le prix
est & la baisse pour le poisson
frais. Il y a eu un petit mouve-
ment de hausse sur une ou deux
lignes, mais les variétés princi-
pales, telles que le flétan et le
saumon, étant en plus grande
quantité, sont a la baisse. Si les
approvisionnements se main-
tiennent, il est probable que le
ton sera plus facile et que les
prix vont baisser. Les homards
ont beaucoup baissé ‘et nous
sommes 3. la saison la plus pro-
pice pour ces crustacés. Il ne

g’agit actuellement que de sa-.

voir si les prix seront moins éle-
vés qu’ils ne le sont actuelle-
ment. La péche sur les lacs est
encore en retard & cause de la
glace. :
Nous cotons:
Poisson frais

~Carpe, lalb. . . . . . . 0.08 0.09
" Bullheads (préparées). . 0.12 0.15
. Gaspereaux, chacun . . . .... 0.06
Haddock . . . . . . . . .... 0.07}
Flétan, Est . . . . . . . 0.21 0.22
~Flétan, Quest . . . . . . 0.20 -0.21
Morue, tranchée . . . 010 o011
Morue pour le marché . 0.08 0.09
Carrelets . . . . . . . 0.07 0.08 -
Crevettes ... . 0.35
Petit brochet (pike) la lb 012 0.13
Homards vivants . . . . 0.35°

Saumon .(B.C.), la lb,

rouge .. . . . . . . . 029 030 -

ARTICLES D’EPICERIE

Les changements pour la se-
maine ont été nombreux et pres-
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que tous yers la hausse. Les
tomates en boites ont été Iitem
le plus remarqué, se vendant
$1.90 et $2.00 la douzaine. I
y a une demande forte et con-
tinuelle .pour I'exportation et la
consommation locale a été assez
considérable. Les fruits en
conserves sont fermes et, pour
dire le vrai, aucun fruit ni 16gu-
me n’accuse une tendance vers
la baisse. Les féves sont de
nouveau trés fermes et certains
des approvisionnements sont
moins abondants. Les peanuts
sont & la hausse, de méme que
les amandes, les noix du Brésil,
ete.  Le riz de la meilleure qua-
lité est aussi & la hausse. Les
raisins sont montés d’'un quart
ne cent. Le sucre d’érable et le
sirop d’érable étant gardés par
les producteurs dans le but de
faire hausser les prix. Cela
tient le prix sur une base trés
nominale. Les cafés ont monté
d’un A deux centins la livre. La
farine préparée, la farine de
mais se vendent un peu plus
cher. ILe ton est ferme pour le:
farines d’avoine et I’on s’attent
a4 une hausse prochaine. Le
prix du foin est monté a $40 la
tonne. Les prix du thé sont fer-
mes. L’avoine et l’orge sont
aussi & la hausse.

1.LES VENTES DU SUCRE GRA-
NULE S’AMELIORENT

Sucre. — Des affaires trés sa-
tisfaisantes continuent avec les
raffineurs, si on les compare
avec celles des derniéres semai-
nes. Il y a un plus fort mouve-
ment parmi les marchands de

" gros et les ventes rapportées

sont meilleures. La situation
amenée par la gréve s’est amé-
liorée et toutes les raffineries
fonctionnent comme a ’ordinai-
re. Il n’y a pas de changement
dans la base du prix.

Nous cotons:

’ Les 100 livres

Atlantic, extra granulé . . . .- 9.95
Acadia, extra granulé . . . . . 9.95
St. Lawrence, extra granulé . 9.95
Canada, extra granulé . . . . . 9.95
Dominion cristal granulé . . . 9.95
Glacé, barils . . . . . . 10.16 10.30

Glacé (boites de 25 liv.). 10.55 10.70

Glacé (boites 50 livres) . 10.35 10.50
Glacé, 1 livre .. . .+ . .. .... 11.05
Jaune No1 . . . . . .. 9.76 9.65
Jaune No 2 or . . . .™ 945 955
Jaune No3 ... ..... . 9.35 9.45
En poudre, barils . . . . 10.05 10.20
En poudre 50s. . . . . .. - 10.15 10.50
En poudre 25s8. . . . . . 10.36 10.60
Cubes et dés, 100 1bs. . . 10.556 10:65
Cubes, boites de 50 1bs. . 10.65 10.756
Cubes, bofites 25 livres . 10.85 10.95

Cubes, paq. 2 1bs. . . . . 11.95 12.06
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En morceaux Paris, barils . . . 10.55 SPE J i
s “1000bs L. L. L. 10.65 Huile d'olive ﬁlﬁl o ! sl ceile semaing .yl ne 6
“ ' boltes 50 1bs . . . 10.75 réputée, 1 g;\:l T copuknote 4.50 Pall. pus surpris du tout de voir
. “ bolttes 255 lltt))s ... 1095 Huile d'olive, 14 gallon . . . . 500 les peanuts monter de 1l4c¢ & 2¢
. “ cartons 51bs . . . 1170 Huile d'olive, 14 gallon . . . . 5.25 d’ict quelques jours. 11y a un
cartons 2 1bs . . . 12.45 Huile A salade (bidon de 5 t e
Crym] Dlsmond, barils . - Aoay i o e de 5 . on tres ferme pour les peanuts
“ “boftes 100 Ibs. 1065 ) ‘ caoan ' 0 D et un marchand de gros a déja
boltes 2 . 1085 Gy By il 00 g Les amandes se vendent & plus
LES TOMATES A LA HAUSSE: Red Spring, 48/1s. doz. . . . 440 de buc la livre ew-York, et
LE BLE-D'INDE T ’ Red Spring, 96/%s. doz. . 2.45 cela veut dire une hausse de 3¢
) - RES ::w} E‘,n;uws. 18/1s. doz. . . . 3.50 pour ici. Toutes les variétés de
F ed Cohoes, 96/1%s. doz. . . . 1.80
ERME Pink (rose). 48/1s. doz. . . . 2.5 noix sont trés fermes.
Conserves.—Les tomates ont Pink (rose), 96/%s. doz. . . . 1.30 Nous cotons:
6té I'item intéressant pour la se- z}llllte Sb;l)rinfg‘. 48/1s. doz. . . . 649 Noix Carcassonne, la livre . . 0.25
maine. Elles ont causé toute une e pencs, d60a. oot . . BIb Amandes (écalées) . . . . . . 0.47
L Chums blancs, 96/%s. doz. . . 1.15. Amandes (Jordan) 0.70
sensation sur le mai'ché, leur Maquereau, 48/1s. plate . . . 240 Ncix du Brésil (nouvelles) . . 022
prix montant a $1.95 la caisse. Harengs, 48/s (sauce tomate) 2.15 Avelines (Barcelone) . L 0.26
Il y a une forte demande. pour “t;?::f:e)mmés il 2.15 Possutts (rblien)—
1) . . A £
local est t568 bon wussl, Les pele  puock 4/t dor- (i [ Ton Ton . - K
ocal es 8 bon 4aussi. 8 prix Haddock 48/1s. doz. . . . . . 3.30 New J“.mi)o """" L 0.34
ont été fermes pour le blé-d’Inde Clams, 48/%s. doz. . . . . . . 2.05 Grenobles . ', : """"" .
i onn e el; il est probable  Hutres. 20710 onces’doz. . . 425 N e 082
’ p Huitres, 24, 5 onces, doz. . 2.55 LE RIZ VA SE VENDRE PLUS
qu’ils vont devenir plus hauts Homards, 48/1s. . ... 82 CHER DISENT LES MAR-
que ceux en vigueur actuelle- Crevettes, 48/4% onces . . . . 2565 CHANDS DE GROS
ment. Les fruits continuent d’é- Crevettes, 24/8% onces . . . . 4.85
tre rares et chers. En réalité. il Sardines Brunswick, caisse . . 6.25 Riz—Tout indique que les
) : . ’ Sardines canadiennes & 1'huile meilleures variétés de ri t
n’y a pas d’item sur la liste dont d’olive . . 10.00 2 20 00 b o von

le ton soit facile.
Nous cotons:

Pommes, 2%s. doz. . . . . . 165
Pommes, 3s., doz. . . . .. . . 1.75
Pommes, gall.,, doz. . . . .. . 6.25
Blueberries, 2s8. . . . . . . . . 2.00
Grosellles, nofres, 2s. doz. . . . 4.00
“ gallon, doz. . . . . . 13.00
Cerises rouges, doz. . . . . . . 2.90
Gooseberries, 2s. doz. . . . . . 3.00
58 28. (seaux). . . 2.80
Péches, 20 onces, doz. . . . . . 2.50
Péches, No 2 . . .. . . , .. 275
Péches, 2% . . . . . . .. . 315
Poires, 28. . . . . . ... .. 2.90
28 L L L L 3.50
“ 28, (slrop clair) . . 1.90
Annanas (gratté et tranché) Zs 4.00
2%s8. . . .. .. .. 5.00
Prunes, Lombardie . . . . 2.00 2.20
“ Reines-Claudes, ver-
tes, 28. . . ... 245
“ Relnes-Claudes (sirop
clair) 2s. . . . . .. 2.00
Framboises, 28. . . . . . . . . 3.50
Fraises, 28. . . . . . ... .. 4.20
LEGUMES

Asperges (américaines ver- '
tes), doz. 2%s. . . .. 048
A.sperg‘es importées, 2%3 4:85 5.25
Féves, Golden Wax .. . . 1.95 2.00
Féves, Refugee . . . . . . .... 200
Betteraves, 2 liv. . . . . 1.40 1.42}
Blé-d'Inde (28). . . . . . . . . 2.10

Carottes (tranchées), 2s. . 1.45 1.75
Blé-d'Inde (en épis) gal. . 7.25 7.50

Epinards, 3s. . . . . .. . 3.00
Epinards Californie, 29 Lo o e 22D
Tomates, 18. —. . . .. . . .
Tomates, 2. . . . . . ... .. 135
Tomates, 2%s8. . . . . .. .. 180
Tomates, 38. . . . . . . .. . 195 -
Tomates, gallons . . . . . . . 6.00
Pois, standards . . . .. . . 140
Pofs, early June . . . . . . . 150
Pofs, trés fins, 20 oz. . . . 2.30 2.20
Pois, 28, 20 0z. . . . .. ... 1.45
Pommes de terre, Can. su-

crées, boftes 2 liv. . . .. .. 2.76

Olives (en barils, 49 gallons 2
vin) gall. . .. ... ..... 1.35

LES MEILLEURES FEVES
ONT MONTE

Feves. — Il est plutét étrange
que les féves aient pris le cours
qu’elles ont eu ces derniéres se-
maines, car il y a toujours eu
en mains un bon approvisionne-
ment. De fait, plusieurs chars
ont été vendus & une perte con-
sidérable par de gros mar-
chands. A tout événement, la
demande s’est améliorée de fa-
con a absorber considérable-
ment les approvisionnements en
mains, et un marchand de gros
rapporte un stock léger des
meilleures variétés canadiennes.
Le marché est plus ferme, avec
les prix 4 la hausse dans cer-
tains quartiers. Les poires éga-
leient sont un peu plus fermes.

Nous cotons:
Féves canadiennes, triées
a4 la main, le boisseau . 4.20 4.60

Colombie-Anglaise . . . . 4.50 5.00
Féves brunes . . . . . . 3.60 4.00
Japonafse . . . . . . . . ... 460
Yellow Eyes . . . . .+ «... b.BO
Rangoon, le bolqseau .. . bb0 6.00
Lima, la livre . . . . . . . 0.10 0.14
Kidney . . . . . . . . .. 6.00 6.50
Pois blancs, & soupe, le

boisseau . . . . . . . . 3.00 3.50
Pois split, nouvelle récolte

(98 livres) . . . . . .. .... 550
Po's (bleu) . . . . . . . 0.08 0.09
Orge (mondé) le sac de

98 lbs . . ... 425
Orge (perlé) Ie sac de 98

bs . . . . . . . 500 575

LES PEANUTS VON’I‘ MON-
TER PROBABLEMENT DE
2¢ — LES AUTRES -
NOIX AUSSI

Noix. — Un marchand de gros

se vendent plus cher, disent les
marchands de gros. Un mar-
chand a haussé ses prix la se-
maine derniére sur une variété
et d’autres pourraient suivre son
exemple. La demande est bonne,
et elle va continuer d’étre bonne
probablement si 'on prend en
considération la demande pour
I'exportation.
Nous cotons:
Ice Drips, Japon (les 100 1bs). 11.26

Caroline . . . . . . ... 13.00 13.60
Slam : o w55 o sw e s o8 e s 8.00
Sfam (fancy) . . . . . . 10.560 11.00
Rangoon “B” . . . . . . .. 850
Rangoon “CC"” ... . . . .. .. 8.10
Mandarin . . . . . ... .. . 10.00
Tapioca, la 1b. (seed) . . . . . 0.12
Sagou . . . . . ¢ .00 e . 0.12

LES RAISINS PLUS CHERS;
LES FRUITS SECS FERMES

Fruits secs—Le pommes éva-
porées sont fermes, et elles ont
monté dans certain quartier. La
méme chose s’applique aux pé-
ches, et les abricots sont fermes.
Il n’y a pas de doute que toute
augmentation de la demande va
faire hausser les prix, La pers-
pective sur les pruneaux indique

que les prix resteront fermes sur

les approvisionnements actuelle-
ment en ma'ns. Il n’est pas alsé,
toutefois, de prédire ce qui se
produira dans un avenir trés
rapproché. Il y a une bonne de-

‘mande de saison.

Nous cotons:

Abricots—
FaNCY o o« soie 5 6 o o o sowe 0.30
Pommes (évaporées) . . . 0.183 0.19
Péches (fancy) . . . . . .... 0.26
12 onces par paquet . . . 0.20 0.22}
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Poires—
Pelures—
6] 14 ¢1) (R R 0.46
Lem%n .............. 0.40
Orange . . o o v o o s o o 0.41 0.43
Pelures (nouvelles)—.
Citron. . . . . ..« v 0.36
Orange . « - « » o o o5 o o o o 0.37
CIroN < « = o o v o o w2 o = e 0.46
Tranchées mélangées (en

cartons de 1 1b) la doz. . . 4.30

Raising—
En vrac, boites de 25 1lbs,

lalb. . . . S 0.17}
Sans peplnu de Cal. en

cartons, ‘16 onces . . 0.14} 0.16%
Epepiné de choix, 12 onces . . 0.10%
Epepiné fancy, paquets de

16 onces . . . . .. .. 0.13} 0.16
Epepiné de cholx, paquets

de 16 onces . . . . . . 0.13 70.17
Sans pepins, paquet de 11

ONCEB . . v & « « o & 0.11 0.11%
Sans pepins, paquet de 16

ONCOB . . « + ¢ « « + & 0.11 0.15
Sans pepins, bleached, 15

onces . . e veee 016
Sans pepins (fancy) . .ee 016
Valence, choisi . . .. 016
Sultanas (bleached), bottes ‘.

de 50 1bs . . . . . . . 016 ....
Sultanas, boite de 26 1bs . .... 0.18

deb0lbs . ... ... ... 016
Corinthe, anc.  empq., 15

onces . . .
Corjnthe (grec) en vrac .. 018
12 onces . . . 0.163

Bottés de 50 lbs loose . . 0.20 0.23
Figues, paqts de 16 onces

(20 paqts) . . . oo 850
Figues, paqts de 7 onces

(60 paqts) . . . veee 350

Figues, paqts de 3 onces ;
(70 paqts) . . . . . . 3.70 5.00.

Corinthe de Calf. (loose). 0.18 0.22

“Currants”, Calf., paqt. de

l6onces . . ... ... 0.20 0.22
Dattes Excelsior, 1a caisse
(36-108.) . . . 7.00
Dattes Dromadalre (36-108) 8.00
Paquets ‘seulement, Excel
sfor . . ... .00 L, 0.20
Dattes Dromadaire ... . . .... 0.22 .
Prunes—
Californie (boites de 25 lbs)
30408 . . . .. 0.22
40608 . . ... ... ‘. o 0.19 0.20
50605.......... vees, 0.22
60-70s . . . . 0.20
70-80s (bo!te de 25 lbs) 0.17
80-80s . . ... .. .. ... 0.163
90-1008 .-. . . wees 014
Boites de 50 lbs 80 908 0.143
90-1008 . . . ..., .. ... 014
70805............. 0.17
8090s . . .......... 016}
90-200¢ . . . ... ... ... 014
Orégon: )
30-408 (26 1bs) . . . .. .... 0.24
40-50s (50 1bs) . . . .. .... 0.22
50-608 (50 1bs) . . . . . .... 0.20

50-60s (26 1bs) . . . . . .... 0.21
70-80 (25 1bs) . vee 0173
LE SIROP ET LES MELASSES
RESTEN,T FERMES ICI
Melasses, Slrops. — On croit

ici que les stocks de 1918 de mé-
lasses de choix sont presque en-

tierement liquides et qu’il y aura

dés a4 présent, un mouvement

b

considérable d’approvisionne -
ments des producteurs du sud.
Les prix ont été quelque peu in-
certains ici et 13, et il n’y a eu de
'incertitude au sujet ‘d’une par-
tie de 1a production de la canne
a sucre jusqu’a ce que I’Angle-
terre entrit récemment comme
acheteuse sur le marché des
Barbades. 1l est tout probable
que les prix resteront fermes
jusqu’a ce que les taux du fret
balssent. . Les sirops sont fermes
et en bonne demande. Avec le

prix du mais a la haugse le sirop

dé mais reste encore élevé.
- Nous cotons:
MELASSES ET SIROPS
Sirop de bté-d'Inde: —

Barils, environ 700 livres. . . 0.073
baril . . . ... ... ... 0.08
Kegs . ............. 0.083
Boftes de 2 livres, caisse 2 doz.,
lacaisse . . . . . . .. .. 5.16
Boftes de 5 livres, caisse 1 doz.,
Jacafsse . . . . . . o s 5.76
Boftes de 10 livres, caisse 1%
doz, la caisse . . . . . . . 5.46
Boltes ‘de 20 livres, caisse 14
doz, A lacaisse . . . .. .. 5.40
2 galls,, seau 26 liv., chaque . . 2.46
3 galls., seau 38% liv,, chaque. 3.65
5 galls,, seau 65 liv., chaque . . 5.90
Sirop de blé-d’Inde blanc:
Boites de 2 livres, 2 douz. & la-
cafsse . . . . ... ..... 5.65
Boites de b livres, 1 dauz. & la
caisse, 1a cafsse . . . . . . 6.26
Boites de 10 livres, 3 douz. &
la caisse, la caisse . .. . . b5.95
Boftes de 20 livres, 14 douz. &
) la caisse, la caisse . . . . . 5.90

Sirop de canne (crystal Diamond):
Bottes 2 livres, 2 douz., & la
CRINBE « v o v s v 6w s 7.00
14 barils, les 100 livres . . 10,00
Barils, les 100 livres . . . . . . 9.76
Glucose, cans b livres (caisse). 4.80
Mélasse de la Barbade — Pour I'Ile
de Montréal—

Puncheons . . . ... ..... 1.03

Barils . . ... ... ..... 1.06

barils . . . . ... .... 1.08
Mélasses Antigoa—

Puncheons . . . . ... ... 0.95

Barils . . ... ... ...... 0.98

LE SUCRE D’ERABLE DECI-
DEMENT A LA HAUSSE.

Produits de I'Erable, Miel. — .

On dit que les-cultivateurs de-
mandent de tels prix pour leur
sucre que quelques acheteurs en
profitent pour faire de gros ap-
provisionnements. Une base de
prix trés. nominale subsiste ici
pour le sucre et le sirop d’érable,
et la cote a été sujette & de

‘nombreuses. fluctuations. La ré-

colte de cette saison parait avoir
été bonne bien que pas trés con-
sidérable; certains districts

- ayant &té plus- favorisés que.__

d’autres. Le miel est stable sans
changement.

Vol. XXXII—No 21

Nous cotons:

Sirop d'érable—
Boites de 13% Ibs (chacu-

ne) . . . .« oo .. 210 2.26
Boites 10 livres, 6 4 la caisse,
lacalsse . : i < v s s s 16.10
Boftes 6 livres, 12 & la caisse,
lacaisse . . . ... ... .. 17.10
Boftes 214 livres, 24 & la cais- -
se,lacafsse . . . . . . ... 18.60
Sucre d’érable (nominal) . . . 0.2
Miel clover:—
Comb (fancy) . . ... .. .. 0.30
Comb (No1) .. . ... ... 0.28
En bofites, 60 livres . . . , . . 0.26
En seaux 30 livres . . . . . . . 0.27
En seaux 10 livres . . . . . . . 0.28
En seaux b livres . . . . . . . 0.28
Miel Buckwheat — boites ou
barflg = . = & : o.s @ % o ., 022

LES EPICES A LA BAISSE; LE
CARVI ET LE CELERI

Epices—La graine de carvi et
la graine de céleri sont au nom-
bre des items ayant subi une
baisse au cours de la semaine.
En général, elles sont sur une
base plus facile. Le poivre a
été en demande active, et de

- grandes quantités ont été distri-

buées sur ce continent. Par sui-
te, il y a moins de tendance &
baisser la cote sur le poivre. Les
stocks sont en bonne tenue pour
faire face & la demande, qui est
trés bonne.

Nous cotons:

Allspice . . . . . . . . . 0.20 0.22
Cassla .« v« o ows w8 s 0.32 0.35
Cannelle— -
Rouleaux . . . .. .. .. ... 03b
Pure moulue . . . . . . . 0.35 0.40 .
Clous . . . . ... ... 0.560 0.60

Créme de tartre (trangal-
se, pure) . . Leees 095
. Américaine (hlgh test) . 0.80, 0.85
Gingembre . . . . . . . . 0.28 0.38

.Gingembre (Cochln ou Ja-
maique) . . 0.30
Macls . . 5 o5 o o5 o s 0.80 1.00
Epices mélangées . . . . 0.30 0.32
Muscade, enti¢res . . . . .... 0.50
Muscade, moulue . . . . . 0.60 0.66
Poivrenoir . . . . .. . .... 035
Poivre blanc . . . .. .. .... 045
Polvre (Cayenne) . . . . 0.35 0.87

Epices & marinades . . . . 0.25 0.27

Paprika . . . .. .. ... 0.65 0.70
Turmeric . . . ... ... 0.28 "0.80
Acide tartarique, 1a 1b. (en :

cristaux ou en poudre). .... 1.30
Graine de cardemome, la

1b., en vrac . . veee 2.00
Carvi (carraway) holl no-

minal . .. . ¢ 000 .. 0.80 0.90
Cannelle, Chine, la 1b. . . .... . 0.30
Cannelle, la 1b. e e o eeee 086
Graine de montarde, en

WIAO & & s-s v o & & % 0.35 0.40
Graine de céleri, en vrac

(nomina) . ....... 0.85 0.90
Noix de coco filamenteu- . '
> 8e, en seaux . . . . . 021 0.23 .

Piments, entiers .. . . . 0.200 0.22
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SOUPE AUX TOMATES

Sa saveur délicieuse de

tomates rouges miires
est aimée de tout

le monde—

La qualité y entre
avant que [I'éti.
quette soit mige

sur la boite,

On y gagne de tenir
un bon stock de cette
ligne populaire.

Demandez-la a votre marchand de gros

ou écrivez directement

HAMILTON, CANADA

Dominion Canners, Liited

En écrivant aux annonceurs, mentionnez “Le Prix Courant”.

®




38

LE PRIX COURANT, vendredi, 28 mai 1919.

Vol. XXXII—No o1

AVANT LE TEMPS DES CHALEURS

THE MESSINA
LEMONADE
POWDER

SPROTECTED By A PERPLTUAL
“Ot MARK mmoncco"i
o' TO ACT OF PARLIAMEN
CMADA IN THE
A:Ou AND  £IGHT HU
D SEVENTY-FOUR BY
SENHEIM & JoNA“&"
o"mzomccorru MINIC

lcmcuuunz u
:{'S 523 IN THE Tﬂxo: IA"‘
Ir?:“ aing OF
S MANUFACTU
s it TR
ROSECU
i UXTENT OF THE LA

"Eum JONAS & CO:

30Le proPRIETORS
MONTREAL

'?OSENHFJM SJONAS

MONTREAL

“O‘TWW‘
No umw uu

TOUT EPICIER DEVRAIT SE PREMUNlR DE LA FAMEUSE

POUDRE MESSINA

QUI PERMET DE PREPARER LA PLUS DELICIEUSE DES BOISSONS ET LA PLUS
, HYGIENIQUE.

La Poudre Messina-

vous sera demandée constamment cet été, car voila plus de 45 ans qu’elle est employée et appré-
ciée par vos clients. C’est en effet en 1874 que la marque de fabrique de la Poudre MESSINA a

été obtenue par Rosenheim et Jonas, et depuis ce temps, elle est devenue la grande favorite pour
la préparation de la savoureuse Limonade. '

Economtque et Facde a Employer

Le contenu d’une baite de poudre Messina peut faire un demi-gallon de bonne limona(ie Pour

préparer un bon ratraxchissement faire dissoudre-une & deux cuillerées a thé de cette pnudre dans
un verre d’ eau pas besoin de sucre.

' PRENEZ EN STOCK DES A PRESENT LA POUDRE MESSINA, POUR ETRE PRET A REPON-
: DRE A LA DEMANDE DE CET ETE. o

HENRI JONAS & CIE

' Maison fondée en 1870
173-177 RUE SAINT-PAUL QUEST - = - - =

MONTREAL.

f S
{

En écrivant aux annonceurs, mentlonﬁez “Le Prix Courant”.

e
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. La nouvelle méthode de W. K. Kellogg conserve toute la bonté %
? , - .. . N
v cachée du mais le plus choisi et lui donne une saveur rare et X
., L]
| - délicieuse, une richesse de goit appétissante et délicate, cuite i ?
i la perfection. ..’ 2
o = Al
. Vos clients aimeront cette nmouvelle qualité de la 1K
nourriture délicieuse qu'ils recoivent telle qu'elle sort -.
8l | de nos fourneaux --- notre paquet enveloppé de pa- & % $
M| pier ciré vous l'apporte inaltérée. ‘ .
§ La vigoureuse campagne de publi- ) S 77 A
¥ cité commencée actuellement dans (7 s
les journaux de tousles principaux e -
; centres créera une demande. pour L Re— 3
laquelle vous devriez vous prépa- N
» rer. _ v
: Gagnez la faveur de vos clients en leurdonnant le
i Nouveau Paquet Doré de Kellogg _
% Plus d’un million de familles se régalent chaque jour des , 2
B flocons faits d’aprés ce nouveau procédé. /3 B
& Droits enregistrés )
) ¥ auxE.U. et au )
. Canada, en 1919. 5
[} w' N Y
e
.; :
$ .
B :
‘ A
s
A \ :‘
] *
. Y
y ]
. {
. !’l(. ,__; ‘
1 KELLOGG TOASTED coRm Fua
,._ _-1 e . MADE gy K[ co. - :
:- | S——— y ] t ‘4 S
:‘ —a < 4 c GK _ "
v n? e Creal Co, g = .
| e, TONTO. CANaDA, : :
; < W : :
" o wrwed l" :3.:} l ’ " :
".'.*' ‘\.--.s:'.'.".' XTI .'l""I.I"A.v.bl.A:'.l.‘h‘u‘l-\\".'“ AU GBI OB Wl S RO ol

P

En éorlvant aux annonceurs, mentionnes #Le Prix Courant”.
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TOUJOURS VENDABLES
' LES :

Poudres Nervines de

POUDRES NERVINES p &
De MATHIEU .

“\Faites payer votre loyer par vos
étalages de vitrine

Beaucoup de ventes se font sur le trottoir,

Pow.nu___hﬂ‘gg_ﬁ;h‘:_lllu* Supports pour Etalages de Vltrlne
: “'F" :'" i S Une sérle merveilleuse de supports interchangeables patentés
Lo Cmsndn pour &talages de vitrine, appropriée aux Articles de Nouveautés,
Terdpmaleia syt ot Costumes, Chapeaux, Chemiserie, Chaussures et Marchandises

Générales. La sérle vous donnera 10 ans de Bons Services en
rendant effectif votre commerce par l'arrangement de garnitures
de vitrines.

Les Supports que vous voyez ci-dessus ne sont que uelques-uns
des dispositifs que vous pouvez obtenir avec la série complate;
on peut obtenir des centaines d’autres arrangements,

Falts de Chéne, fini Doré, Antique ou Patiné. La série est mise
en un coffre en bois dure avec couvercle & charnidres, un bon

b‘lubr

Guérissent cette migraine ou cette né- endrolt pour garder les ‘““Younits” extras qui ne servent pas pour
vralgie qui rend les nerfs & bout. le moment. Il ¥ en a des milliers de cette série en usage jour-
Tenez en stock les Poudres Nervine de e '
Mathi Ell i . No 104. Cette série a 130 ““Younits’ Iinterchangeables
athileu. es sont toujours efficaces pour vitrines de Magasin Général . . . . . . . . . . . $27.50
et vous pouvez les recommander en En outre de la série cl-dessus, nous cn fabriquons une pour
toute confiance. I'usage exclusif du Commmerce d'Epicerie. Cette série est tota-
. - lement différente de la série pour Magasin Général; elle est
Un excellent rem&de contre la Névraigle, I'lnsomnle, la faite pour I'étalage de marchandises plus pesarntes et convient
Migraine, la Grippe. ) spécialement & I'Epicerie de détalil.
’ La Série No 20 a 89 ““Younits” interchangeables pour les
- - . Vitrines de Grandes Epiceries . . . . . . .. .. ... $38.50
La Série No 20/, a 50 ‘“Younits" interchangeables pour
La Cle J B L. Mathleu les Vitrines do Petites EDICEries . o » » + + « + o o+ o $23.10
En Stock & Hamliton — Commandez directement ou par votre
PROPRIETAIRE : marchand en Gros — Patentés et falts au Canada.
SHERBROOKE. s QUEBEC THE OSCAR ONKEN CO.
. - 5150 FOURTH STREET, Cincinnatl, Ohlo, U.S.A,

- LE BALAIDAISY
o THE PARKEEP&UUM 60,

OTTAWA

"eé‘tjle mveilleur"balai qui se fasse

_ Le Meilleur Blé-d'Inde
T L e Les Meilleurs Manches
: La Meilleure Fabrication

$I2.00 la douzaine

T g ‘ Livrés franco n’importe od
par lots de 6 douzaings.

En écrivant aux anr;onceun, mehtlonnez “Le Prix Courant”,
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L'endroit o est fait le SIROP DE TABLE SUNSHINE
Le Sirop de Table Sunshine est une ligne de qualité qui mérite une place
proéminente dans tous les étalages des épiciers réputés.

C’est un article qui procure avec certitude des commandes renouvelées et

qui donne un bon profit. Livraisons rapides.
" Ecrivez a-nos agents ou & nous-mémes pour plus amples informations.

CHARBONNEAU LIMITEE

Manufaclurters de Biscuits et Confiseries, Raffineurs de Sirop
330 RUE NICOLET . . . MONTREAL

Mets Préparés de

LARK

Boeuf Salé - Ragout Anglais Queue de Boeuf a I'Etuvée
Saucisse Cambridge Hachis de Boeuf Salé Langue pour Lunch Rosbif
‘Pattes de Cochon Désossées Rognons a 'Etuvée Saucisse de Geneve
Boeuf 4 la Mode « Langue de Boeuf
QUALITE GARANTIE
Féves au Lard de Clark Soupes concentrées de Clark
Beurre de Peanuts de Clark Viandes en Pots de Clark
Diner Bouilli Canadien de Clark - . Etc., Ete.
TOUS DE BONNE VENTE. ACHETEZ MAINTENANT.

MONTRUEAL

Licence de la Commission des Vivres du Canada
No 14-216 -

Wm. Clark, Limited

En écrivant aux annonceurs, mentionnez “Le Prix Courant”, ’
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| BAKERS COCOA

Procurent de
bons clients et -

les conservent

Ce sont les prodults sur

lesquels on peut le plus

compter, vendus avec

une garantie réelle de

pureté et dé qualité su-

%‘:,‘2;’:,% périeure; préparés en

conformité avec les lois des pro-

dults alilmentaires purs; ils se ven-
dent couramment et assurent un
rapide écoulement. de stock.

WALKER BAKER & CO., Ltd.

Montréal, Canada
Dorchester, Mass.

Fondée en 1780

License de la Commission des Vivres
du Canada No 11-690

BAKERS CHOCOLATE

Exigez cette E_
Marque M

Pour avoir ce'qull y
a de mieux en fait de

Saucisses au porc frais
Frankfurt
Jambon Pressé
Saucissons de Boulogne
Saucissons Spéciaux
Régulier et & I'ail

|

COTE & LAPOINTE

Enr.
287 rue Adam,. MAISONNEUVE

Farines Préparées
de Brodie
Licence No 2-001.
Avoines Roulées
“Perfection”

Licence No 2-034,

Le Contrdleur des Vivres ayant ac-
cordé les licences cl-desgus, les EPI-
CIERS se trouvent pleinement proté-
gés pour la vente de ces prodults.

BRODIE & HARVIE, Limited
Montréal. . Téléph. Main 436

E. BEAUCHAMP, Enr.
SAINT-LAMBERT, QUE. |

Spécialités: — Gommes & mAcher de

toutes sortes, Chocolats, en barres et

a la livre ou en gros. Pepper Mint et
ive Savers.

Volallle VlVIll'IQe.,' Oeufs Frais
Pondus et Plume
Demandés par

‘P. POULIN & CIE

MARCHE BONSECOURS, Montréal
Remises Promptes.

Pas de Commissinns.
Demandez lell prix par lettre.
1

Spécialités de Manches

Nos manches sont faits de bois de pre-
midre qualité, de seconde pousse, séché
A U'nir, pour Pics, Haches, Marteau de
Forgeron et Ordinaire. Qualité..Forme
ot Finl insurpassables. Ils ont belle
:‘\{vmrence, se vendent bien et durent
ien.

8t. Marys Wood Speclalty Co., Ltd.

St. Marys, Ont.,, Canada

- Wm. J. ‘O'Reilly ..

HOTEL VICTORIA

QUEBEC
H. FONTAINE, Propriétaire
COTE DU PALAIS
Plan Américain, $3.00, $3.50 et
$4.00 par jour. -

Arthur Brodeur

M_ANUFACTUR!ER
D'EAUX GAZEUSES
Spécialités:

Iron Brew Cidre Champagne
Ginger Ale Cidre de Pomme
Cream Soda Fau Minérale
Lemon Sour Fraise

Cherry Cream Orange

Champagne Kola Siphon, Etec.

35 rue Frontenac, TELEPHONE

Vol. XXXII—No 21

LOlI LACOMBE

Déposants
Célestin Jolicoeur .. .. .. .. .. ..
e v« +. .. Glove Co., de St-Pierre
Hec. Hamelin .. La Cité de Montréal
Urbain Carli .. .. Petruccl & Freéres
Chs Vallée .. .. La Cité de Montréal
J. H. Bellemare .. .. .. .. .. ..
v+ «+ «+ «. .. La Parislenne Shne
Alphonse Verdon .. .. .. .. .. ..
e e . .. .. La Cité de Montréal
Willlam Chartrand .. Lévis Paquette
Damase Desjardins .. .. .. .. ..
S s ew s W . W. C. McDonald
Jes. Languedoc Avila Languedoc
E Braudoin .. . Arthur Séguin
Cyrille Blanchette .. .. .. .. ..
.s Montreal Tramways Co.
James Frank .. .. .. F. J. James
Godefroy LeBlapc .. James M. Aird
Edouard Grondon .. .. .. .. .. ..
S8 oo . Shawlinigan-Falls
Ernest Ladouceur .. .. .. .. .. ..
.+ +«. .. Corp. de Ville St-Jérome
Emilien Lorion .. .. Albert Denault
J. Willie Guay .. .. .. .. .. .. ..
.. «. .. Montreal Dairy Co., Ltd.
Emile Grégoire .. .. Robert Shappe
Alphonse Longpré .. Paul Crépeau
Ernesat TraBaN oo o oo oo sie aie s
. Desparois, Garneau & Cie, Ltée
Zénon Valade .. E. Smith
Honoré Lacoste .. .. .. .. .. ...
..”.. Armstrong Whitwort Co., Ltd.
F X. Royer .. Dame M.Lse Renaud
Télesphore Monette .. e e
«e ++ +. .. Thompson Norris Co.
Gustave Hébert .. .. .. Dobres
Henr{ Trudel .. Warden King, Ltd.
John Talbot, débardeur .. .. .. ..
.. «. .. .. Commission du Hévre
Benjamin Lefebvre .. .. H. Chagnon
Zéphirin Ltgault .. .. .. .. .. ..
.+« +« +. .. National West Market
Adélard Lavoie .. Manchester Line
Thomas J. McCormick .. .. ..-.."
..... Troy Laundry Co., Ltd.
Willis Co., Ltd.

Employeurs

CURATEURS

Rosedale Dairy Co., Montréal — P.
L. Chartrand, curateur. )

Jacques Courteau, de Nicolet — Bis-
son & Lamarre, curateurs.

Fortunat Waist & Dress Mfg. Co.,
Montréal — J. O. Bonnier, curateur.

COMPAGNIES PROVINCIALES

Aeme Mechanical Engineering Boiler
Works Co., Ltd., Qué., $149,000.
Compagnie Commerciale et Industriel-
- le de Montréal, Montréal, $49,000.

TROIS PROFITS AU LIEU D'UN

Lorsque vous dites & votre cliente: Ouli, Madame, ce sont des “Eddy"”, cela régle la question.
de solxante ans de prestige derridre elles.

votre pleine part"de cette force de vente supplémentaire qui réside dans le
que peut absorber votre commerce?

. Tl n'est pas besoin d'explications ni d'arguments pour'les vendre.

Les Articles en fibre durcie et produits de Papier;c‘i'Eddy.

. peuvent se vendre dans la plupart des magasins qui ne vendajent jusqu'ici que des Allumettes Edady. o
Trols profits au lieu d'un, voild ce qul attend ces marchands.

tion Eddy signifie que ces articles sont & moitié vendus,
Les Articles en fibre durcie ’'Eddy, Cuves A lessive, Planches a laver, Seaux a lait, Seaux de ménage,
sont employés par les ménagdres de tout le Canada.

méme demande universelle. Vous clients les connaissent dé
I'occasion de faire. ces.ventes supplémentaires faciles.

The E. B. EDDY CO., Limited, HULL, Canada

nom Eddy? Vendez-vous tous les produits Eddy '

Le nom Eddy couvre la ligne entidre de produits — la réputa-
avant méme qu'ils entrent dans votre magasin.

Les Papiers de toilette, Sgrvlettes et Faplers-torchons jouissent de la
jA comme ils connaissent les Allumettes Eddy. Ne manquez pas

Les Allumettes d’Eddy ont plus | £
Obtenez-vous -

Cuves 2 beurre, etc.,

En écrivant aux annonceurs, mentionnez “Le Prix Courant”.

\
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ou JAPON

.
LT~ « o N
. 9 o et A ”

83 Le marché est actuellement ouvert au Japon pour la premidre récolte de

thé. La moyenne des prix est d’environ 15c de plus par livre que I'an der-
nier et la qualité n'est pas aussi bonne.

@# Notre prédiction, ces trois derniers mois, que *‘des prix plus élevés étaient
inévitables" s'est maintenant réalisée.

N ¢ Chaque année nous achetons et distribuons plus d'un million de livres et
nous suivons attentivement I'état du marché pour le bénéfice de notre
clientdle et “incidemment de notre commerce.”

‘g- Nous donnons des conseils honnétes en faisant des ventes et nous ne som-
mes pas en sympathie avec le principe d'affaires moderne si souvent mis
en pratnque “A L’ACHETEUR DE PRENDRE SES_PRECAUTIONS "

e - -

: g&~ Les clients qui ont suivi nos conseils dernidrement et qui ont acheté aux
[bas prix demandés sur les marchés locaux réaliseront de superbes profits.

RAPPELLE L. VOUS—
Que toutes nos ventes sont faltes sur le principe de la

SATISFACTION GARANTIE
ou le
RENVOl DES MARCHANDISES A NOS FRAIS

Nous falsons une spécialité de la vente du thé.

"Permettez-nous de vous donner des conseils sur ce qu'il vous faut pour
votre-commerce.

Qdeiques minutes de votre temps vous apporteront notre attention -et
; .d'exCeIlents prdfits pour votre commerce.

KEARNEY BROS,, LIMITED

Marchands de Thé en Gros

MAISON FONDEE EN 1874

| 33 rue Saint-Pie_rrc | ' MONTREAI._.’

s 2 o ‘
STt u 7 . En éerivant aux annonceurs, mentionnez “Le Prix Courant”.
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Dans la liste qui suit sont comprises uniquement les marques spéciales de marchandises dont les maisons indiquées en cu
ractéres noirs, ont 'agence ou la représentation directe au Canada ou que ces maisons manufacturent elles-mémes. Les pri\
indiqués le sont d’aprés les derniers renseignements fournis par les agents, représentants ou manufacturiers eux-mémes

WALTER BAKER & CO,, LTD.
Chocolat Premium, pains de %%

livre et de 14 livre, boite de 12

onces, par livre .. .. . ..0.37
Breakfast Cocoa,

boites de 1-5, %,

%,1etb uvreso.u
Chocolat sucré,

Caracas, 1 et
1% de livre, bol-

tes de 6 livres0.35
Caracas Tablets,

cartons de bc¢,

40 cartons par

bouite, la boite.1.50
Caracas Tablets,

cartons de 6c,

20 cartons par

boite, 1 boite..T.80
Caracas Assortis,

32 paquets par

boite, 1a boite..1.40
Chocolat sucré, “Diamond”, paint

de 1-16 de livre, boites de 6

livres, la livre .. .. .0.30
Chocolat sucré Clnquléme, pains

de 1-5'de livre, boites de 6

livres, la livre .. .. . .0.29
Cacao Falcon (pour soda chaud

et froid), boites de 1, 4 et 10

livres, la livre .. .. . ...0.38

Les prix ci-dessus sont FOB Mont-
réal,

BRODIE & HARVIE, LIMITED

Farines préparées de Brodie. La doz.
“XXX" (Etiquette rouge) paquets

AEGISTERED
TRADE MARK

de 3 livres .. .. . ..2.90
Paquets de 6 livres .. .. .. ..5.70
Superb, paquets de 3 livres .. ..2.80
Paquets de 6 livres .. .. .. ..5.50
Crescent, paquets de 3 livres.. ..2.85
Paquets de 6 livres .. .. .. ..5.60
Buckwheat, paquets de 1% uvrel 70
—_ — 3 livres
— 6 livres

Griddl&Cake paquets de 3 livres

Paquets de b livres .. ..

Pancake, paquets de 1% livre ..1.90

Avoine roulée Perfection, 1a dou-
zaine de paquets .. .. .. ..3.00

Pancake, paquets de 134 livre.

Les caisses contenant 12 paquets de
6 livres ou de 2 douzaines de 3 livres,

30 cents chaque.

La pleilne valeur est remboursée
pour caisses retournées complites et
en bon état seulement.

Pour les cartons contenant 1% dou-
zaine de paquets de 6 livres, ou 1 dou-
zaine de paquets de 3 livres, pas de
frais. .

Conditions: argent comptant.

HENRI JONAS & CIE
Montréal
Pétes Alimentalres “Bertrand”

' La 1b.
Macaroni “Bertrand” .. .. Manquant
Vermicelle
Spaghetti
Alphabets
Nouilles
Coquilles
Petites Pites .
Extraits Culinalres “Jonaa" La doz.

1 oz. Plates Triple Concentrél.00

2 oz Carrées — —_ 2.80

4 oz — —_ —_ 4.00

8 oz — —_ " = 7.50
16 oz —_ _— —

14.60

2 o0z. Rondes Quintessences 2.40
214 oz. —_ —_ 2.70
5 oz — — 4.60
2 oz —_ — 1.90
8 oz —_ — 8.00
8 oz. Carrées Quintessences 8.00

4 oz Carrées Quintessences,
bouchons émeri .. ..6.00

8 oz. Carrées Quintessences,
bouchons émeri .. ..9.00
2 oz. Anchor Concentré 1.20
4 o0z, — —_ 2.16
8 o0z, — —_— 3.60
16 o0z. — — 7.20
2 0z. Golden Star “Double Force"0.96
4 0z. — —_ —_ 1.76
8 0oz. — — — 3.26
16 oz. — -— — 5.76
2 oz. Plates Solubles .. .. ..0.95
4 0z. — — T, ) {
8 0z. — — olei el eis S BD
16 oz. — —_ e o0 +.B.T5
1 oz. London .. .. .. .. .. ..0.66
2 0z. — . .0.96
Extraits & la livre, de . 31 25h$4 00
— au gallon, de .. 8.002424.00

Mémes prix pour les extraits de
tous fruits.

Vernis A chaussures. ‘La douz.

Marque Froment, manquant.

Marque Jonas, manquant.

Vernis militaire & 1’épreuve de Il'eau
$3.25.

Moutarde Frangalse “Jonas” La grT.

Pony 3doz.Ala caisne $13.00
Small 8 —

Medium 2 — —_

Large 2 — — manquant
No 64 Jars 1— — manquant
No 65 Jars 1— — $28.80
No 66 Jars 1 — — 37.80
No 67 Jars 1— — manquant
No 68 Jars 1 — — manquant
No 69 Jars 1 — — manquant
Molasse Jugs 1 — — manquant
Jarres, 3 gal. 1 — — manquant
Jarres, 1% gal. 1 — — manquant
Pts Perfect Seal, 1 doz., - $32.00 par

grosse.

Qrts Perfect Seal, 1 doz., h $45.00 par
grosse,

Poudre Limonade ‘“Messina” Jonas

Petites boites, 3 douzaines par caisse,
a $15.00 la grosse.

Grandes boites, 3 douzaines par cais-
se, & $36.00 la grosse.

Sauce Worcestershire .. .. .. ..15.00

“Perfection”, 14 pt. & $15.00 la g.ros.se,
3 douzaines par caisse.

W. CLARK, LIMITED,
Montréal

Corned Beef Compressé '..1s. 2.90
Corned Beef Compressé .. 1s. 4.90
Corned Beef Compressé .. 23. 9.25
Corned Beef Compressé .. 68. 34.75
Corned Beef Compressé ..14s. -

Roast Beef .. .. .. .. ..%s. 2.90

Roast .. .. .. .. .. .. .. 1s. 4.80
Roast .. .. .. .. .. .. .. 2. 9.2
Roast .. .. .. .. .. .. .. 6s. 84.76
Boeuf bouilll .. .. .. .. .. 1s. 4.80
Boeuf bouilli .. .. .. .. .. 2. 9.25
Boeuf boudllf .. .. .. .. .. 6s. 34.75
Veau'en gelée .. .. .. ..%s. 0.00

Veau en gelée .. .. . . 1s. 0.00

Féves au lard, Sauce cmu éti-
quette rouge et dorée, 4 dou-
zaines & la caisse, la douzalne .0.90

H

do 4 douzaines, la douzaine..1.2;

do grosses boites, 2 douzaines,

la douzaine .. .. 2.30

do Ala Végétarlenne avec sau

ce tomates, boites de 42 lbs..2.25

do au lard, grandeur 13 .. ..
Sauce Chili, la douzaine .. .. ..1.90
Pieds de cochons sans os .. ..15.4.90
Pieds de cochons sans os .. ..2s.9.90
Boeuf fumé en tranches, boites de

fer-blanc .. .. .. .. .. .. ..3.40

Boeuf fumé en tranches, pots en

verre .. . . 18.3.90
Boeuf fnmé en tranches pots en

verre .. . .148.1.80
Boeuf tumé en tranches pots en

verre .. .. ..2.80
Langue, jambon et paté de veau

..%8.2.3)

Jnmbon et paté de vean ve +.18.2.35

Viandes en pots, épicées, bottes
en’ fer-blanc, boeuf, jambon,
langue, veau, gibier .. .. ..%s.0.75

Viandes en pots, épicées, en fer-
blanc, boeuf, jambon, langue,
veau, gibfer .. .. .. ..%8.1.40

Vlandes en pots éplcées en ver-
re, poulet, jambon, langue .1%8.2.40

Langues ool wtel wyel e .. 38,
Langues .. .. o .. 18,
Langues de boeur en boltes en
fer-blanc .. .. .. .155.3.90
Langues de boeur en boites en
fer-blanc .. .. .. .. .. ..1s.8.40
Langues de boeuf, en bottes en
- fer-blanc .. .. .. .%8.13.40
Langues de boeuf, en bottes en
fer-blanc .. .. . o e 79081720

Langues en pots de verre or
Langues de boeuf, pots de ver-

T8 i o5 w5 & . taille 115614.50

Langue de boeuf, pots deé verre

. —— .28.19.70
»Mlnce Meat en "tlns" cachetées
hermétiquement . .
Mince Meat .. .. ..ls. 2.90
Mince Meat . ..28. 4.00
Mince Meat .. .. .. .. ..5s.12.90
En sceaux de 25 livres oo o 019
En cuves .. .. .. .. .. .. 01§
sous verre .. .. .. . 3.25
CANADIAN BOILED DINNER
o e 2.40
28. .. .. ........6‘*0

Mince Meat—
KETCHUP AUX TOMATES

Bouteilles de 8 onces . . 2.20
Bouteilles de 12 onces .. . 2.75
3.40

Bouteilles de 16 onces .. .

o
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pour la cuisine

Pas de f—\.:.\pi”df-",('

a1t Carnation

nen nourmes!

Les Epiciers sont a présent
des vendeurs de lait

Ce n’est que depuis quelques mois seulement
que nous avons commencé a dire au public ca-
nadien qu’il pouvait acheter son lait chez les
épiciers.

Aujourd’hui le chiffre des ventes du Lait Car-
nation au Canada est la preuve manifeste du
succes de notre campagne de publicité.

Des centaines d’épiciers a présent font un gros -
commerce de lait. Avant que la grande campa-
gne de publicité du Lait Carnation pour 1919
soit terminée, ce commerce aura probablement
doublé.

Quelle part avez-vous de ce commerce? Un
bon stock de Lait Carnation est la premiére
chose essentielle. Arrive ensuite un joli étalage
de vitrine ou de magasin.

Servez-vous de notre carte d’étalage en fran-
cais. Elle attirera la clientéle.

Demandez-nous également quelques copies de
notre livre de recettes en francais pour vos
meilleures-clientes.

Nous nous ferons un plaisir de vous envoyer
notre journal illustré “Carnation News”.
Ecrivez a notre bureau d’Aylmer.
Rappelez-vous que votre marchand de gros
vend le Lait Carnation.

Carnation Milk Products Co., Limited
‘“‘Lait provenant de vaches bien nourries.”
SEATTLE et CHICAGO, E. U. A.
Condenseries 2 Aylmer et-a Springfield,! Ont.

Licences 14-98 et 14-97 de 1a CommisSion des Vivres du Ca

vez-vous des accessoires d’étalages

Reliez votre magasin a notre cam-
pagne de publicité nationale --- ser-

¢ . HEINZ: affiches car-

) tes, garnitures de vi-

trine, brochurettes
et livrets.

Des illustrations com-|{
me celle de gauche
sont fournies gra-
tuitement aux épi-
cierspour leurscir-
culaires imprie
7 mées.
Demandez-les a
notre repré.
sentant.

| LES
“Cafés Duffy”
sont reconnus pc::gnl:aeur pureté et leur

En boites de 5 lbs a
50 lbs.

aussi

empaquetage extra en
canistres de 5 lb et 1 lb

PRIX SPECIAUX POUR
LE COMMERCE

J. J. DUFFY & CIE

117 RUE ST-PAUL OUEST, MONTREAL
Manufacturiers de la Poudre 4 Pite

COOK’S FAVORITE

En écrivant aux annonceurs, mentionnez “Le Prix Courant”.
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BEURRE DE PEANUT

Beurre de Peanut .. .. .. ..%s. 1.40
Beurre de Peanut .. .. .. ..%s. 1.90

PRODUITS8 DE CLARK

Beurre de Peanut, 1 . . 2.30
Seaux, 24 livres .. . 0.23
Seaux, 12 livres .. . 0.24
Seaux, livres .. 0.26

Clark's Fluld Beef (fc;rdlal bou-
teilles de 20 onces, 1 douzalne
par calsse, la douzalne e v. ..10.00

Clark's Fluld Beef Cordial, bou-
teilles de 10 onces, 2 dotizaines
par calsse, la douzafne .. .. .. 5.00

Feéves au lard, sauce tomate, éti-
quette bleue, 4 douzaines, a la
caisse, la douzaine ind. .. 0.90
do 4 douz., la douzaine . ls 1.
do 2 douz., la douzaine .. 2s. 2.30

FEVES AU LARD

Etiquette rose, caisse de' 4 dou-
zaines, la douzaine .. .. . . 0.86
do 4 douz., & la caisse, douz 1.16
do 2 douz, & la caisse, douz. 1.95
do grosses hottes, 6s., 1 douz-
zaine, la douzaine .. .. .. ..10.00
do grosses boites, 12s., 4
douzaine, la douzaine .. .. ..18.00

Pork and Beans, Tomato, 11,5 . 1.90

Pork and Beans, plain, 11,5 . 1.65

Veau en gelée .. .. so as e 0:00
Hachis de Corned Beet %s. 1.90
Hachis de Corned Beef .. .. 1s. 3.90

Hachis de Corned Beef .. .. 2s. 5.90
Beefsteak et olgnons .. .. 14s. 2.90
Beefsteak et oignons .. .. 1s. 4.90
Peefsteak et oignons .. .. 2s. 8.90
Saucisse de Cambridge .. .. 1s. 4.40

Saucisse de Cambridge .. .. 2s. 8.40 *

KLIM

Petites boites, 48 d'%4 de livre, la
cafsse . . .. .86

Boites de famme 24 d 1 llvre la

caisse .. .. . 8.40
Boftes d'Hotel, 6 de 10 livres la
CRIBEO .. cc io - 60 o0 o0 ».18.75

CHURCH & DWIGHT
Cow Brand Baking Soda

Empaqueté com-
me suit:
Caisses de 96
paquets de
6 cents ..3.45

Calsse de 60 paquets de 1 livre.3.45
Caisse de 120 paquets de 1% livre.3.65
Caisse de 30 paquets de 1 livre.

Et 60 paquets mélangés, 1% 1b.8.65

E. W. GILLETT CO., LTD.

Liste de prix revisés

AVIS—I11. Les prix co-
tés dans cette liste
sont pour marchandi-
ses aux points de dis-
tribution de gros dans
Ontario et Québec, ex-
cepté 14 ol des listes
spéciales de prix éle-
vés sont en vigueur, et
ils sont sujets & varier
sans avis..

Levain en Tablettes
“Royal”

Caisse 36 paquets, a la caisse ..1.70

Vol. XXXII—No 21

Poudre & Pite
Magic
La douz
6 douz. de 2 0z.0.85
4 douz. de 4 0z.1.35
4 douz. de 6 0z.1.8)
4 douz. de 8 0z.2.3)
4 douz. de 12 0z.2.90
2 douz. de 12 0z.3.00
4 douz. de 1 1b.3.70
2 douz. de 1 1b.3.80
1douz. de 214 1bs8.90
14 douz. de 6 1bs16.10
2douz.de 60z.)10.40
1douz.de120z. } & la
1douz.de 16 0z. ) cse
Vendue en canistre seulement.
Remise spéciale de 6% accordée sur
s commandes de b calsses et plus
de la Poudre & PAte “Magic”.

LESSIVE
PARFUMEE DE
GILLETT

La caisse
4doz.Ala caisse5.85
3caisses .. ..6.75
5 caisses ou plus5.70

L : Soda “Magic”
--v-"" .No 1, caisse 60 pa-
quets de 1 1b.4.80
6 caisses .. ..4.75
No b5, caisse 100 pa-
quets de 10 oz
S welie w040
6 caisses .. .,5.30
Bicarbonate de Sou-
de supérieur de
“Gillett”
Caques de 100 livres,
par caque ..5.70
Barils de 400 livres, par baril ..16.10

AKING
\I'UWDI:R

Renselgnements d’ Arthabaska.

ACTES ENREGISTRES AU BU-
REAU D'ENREGISTREMENT D'AR-
THABASKA

Du 12 au 17 mal 1919

Testament — Joseph Angers, pére,
aux Dlles Olivine et Lydia Angers,
120, Arthabaskaville.

Titre — Corp. du comté d’Arthabaska
& la Corp. Chester-Ouest, p. 61, St-
~Paul, $72.93, payées.

Vente — Mme Eléonore Levasseur
a4 Louis Dubois, p. e.- 14a, 10e rg,
Stanfold, $495, $95 acompte.

Vente— L’Abattoir Coopérative de
Princeville & 1a Société Coopérative
Agr. des Fromagers de Québec, $252
et autres, Princeville, & charge de
payer $22,600 & la Banque Nationa-
le, etc.

Vente — Madame Elise Marchand 2
Evariste Desrosiers, 14b, 12e rg,
Blandford, $600, $60 acompte. .

Rétrocession — Alexandre Valliére &
Elzéar Lachance, 80, Bulstrode.

Vente — Victor Roux & Ludger Pelle-
rin, 60 Princeville, $200, payées.

“Obligation — Wilfrid Houle 3 Eusébe
Collin, p. Al, ler rg, Stanfold, et
p. 19a, 12e rg. Blandford, $300.

Transport — Ludger Pellerin au Dr
Geo. N. Letendre, sur Joseph Cha-
rest, $1,900.

Donation — J.-Bte Béliveau et ux. a
Albéric Béliveau, 801, Bulstrode.
Vente. — Joseph Mailhot & Wilfrid
Morin, 336, Ste-Hélene, $1,200, $250

acompte.

Vente — Alphonse Hamel & Napoléon
Cloutier, 469-34 et 469-35, Ste-Vic-
toire, $800, payées.

Vente — Eugéne Fournier &4 George
Demers, 369-76 et 369-77, Ste-Victoi-
re, $135, payées.

Titre — Shérif du D. A. J. Charles
St-Jean, 125-97 et autres, Ste-Victoi-
re, $100, payées.

Vente — Louis Philippe Beaudet 2
Arthur Patoine, p. 97, Ste-Victoire,
$1,450, $850 acompte.

Rétrocession — Venceslas Dionne 2
Adolphe Desharnais, 85 et p. n. o.
51, St-Paul.

Vente — Aurele Campagna A Fran-
cois Guillemette, 389, 390 et 391,
Ste-Héléne, $8,500, $3,700 acompte.

Obligation — F. X. Daigle, pére et fils,
a4 Anguste Lehoux, 6g, 10e rg, et
autres, Stanfold, $1,000.

Vente — Alfred Demers & Victor Trot-
tier, 16b, 9e rg et autres, Stanfold,
$8,000, $2,000 acompte.

Obligation — Victor Trottier & Char-
les Carignan, 15b, 10e rg et autres,
Stanfold, $2,000.

Mariage — Napoléon Houle et Dame

Georgiana Bergeron, séparation de
biens.

ACTIONS EN COUR DE CIRCUIT

Rosaire L'Heureux vs The Warwick
Machine Co., Ltd., Québec, $48.00.

RAPPORT DE LA SEMAINE FINIS-
SANT LE 17 MAI 1919

ACTIONS EN COUR SUPERIEURE

Ernest Carreau vs Ant. Osc. Vachon,
Thetford Mines, $2,169.22.

Ernest Carreau vs Ant. Osc. Vachon,
Thetford Mines, $6,000.00.

Jos. A. Tousignant vs Tobje Lavoie,
Plessisville, $848.00.
Dame S. Roberti vs Ang. Testaguzza,
Black Lake, sépar. de corps. ——
P. U. Garneau vs A. N. Pratte, St-Cé-
lestin, $800.00.

Omer Turgeon vs Bennett-Martin As-
besto & Clirome Co., Ltd., Colerai-
ne, accid. de travail, 2,565.00.

JUGEMENT COUR SUPERIEURE

Jeffrey Beaudet vs Brown Corpora-
tion, de Lyster, action du deman-_
deur renvoyée avec dépens.

Denis Gélinas vs Arthur Tremblay,
de St-Alexis, défendeur condamné 2
payer au demandeur la somme de
$163.79.

Charles Tourigny vs Commis: d’Ecoles
de Notre-Dame de Lourdes, action
du demandeur renvoyée avec dé-
pens.

Julien & Cie, Ltée vs Jos. Lamy, de
Ste-Anne du Sault, jugement contre
défendeur pour $458.00.

F. L. Church vs Alex. Rothney du
canton de Leeds, jugement contre
défendeur pour $617.97.
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LES TRIBUNAUX

JUGEMENTS EN COUR SUPE-
RIEURE

(. W. C. Wirth et al. vs Mme Clore
Lupovitch, Ideal House Dress Co.,
Montréal, $1,093.

lug. Lemieux vs Camille Therrien,
Montréal, . $125.

J. E. Coté vs Arthur Ecrement, Mont-
réal, $1,000.
Jos. Saindou vs
Montréal, $600.
Isidore Fillon vs Shacter & Hendel-
man, Jacob Shacter, Ls Hendelman,

Lachine $145.

Ad. Quesnel vs Chs Deslauriers, Mont-
réal, $76.

P. O. Tremblay vs J. A. Leduc, Mont-
réal, $160.

Urgel Lécuyer vs E. Benoit, Jr, Mont-
réal, $206.

Mme Emile Labelle vs Alma Lord,
Mme Jos. Gravel, Montréal, $1,514.

Adéodat Charest vs J. Henri Houde,
glslc(())let, J. Eloi Lalonde, Montréal,

00.

Nap. Robin vs Jos. Dagenais, Cap St-
Martin, $2,864.

A. S. Archambault vs E. Terzi, Mont-
réal, $210. .
J. E. Dumont vs Peter Lyall & Sons

Const., Co. Ltd., Montréal, $800.

Emélie Maley Labonté vs J. St-Lam-
bert, Verdun, $161.

Cité de Montréal vs J. E. Beaudin,
Montréal, Alphonsine Perras, Outre-
mont, Vve Honorius Beaudin, Ou-
tremont,” G. H. Beaudin, Outremont,
Amédée Beaudin, Iberville, Beau-
din & Freres, Montréal, $1,615.

Montreal Trust Co. v8 A. E. Stevens,
Montréal, $1,278.

Beatty Bros. Ltd. vs Roland O. Dris-
coll, Inverness, $320.

Alex. Chagnon vs Back River Power
Co., Montréal, $331.

J. E. Cété vs L. Mercier Fils, Ltée,
Montréal, $105. : .
Lalonde & Desroches, Ltée vs A. Sha-

fran, Montréal, $424.

Légaré Automobile, .Ltée vs Arthur
Roy, Montréal, $333.

.lo;nl\siarcotte vs C. E. Caron, Nicolet,

L. 8. Burnstein vs R. Blanchard,
Blanchard Express, Montréal, $60.

Crédit Montréalais, Ltée vs Richelieu
Overalls Co., St-Roch, Ls Mathieu,
St-Roch, Euclide Mathieu, St-Roch,
Eliz. Mathieu, St-Roch, Mme Philip-
pe Boucher, St-Hilaire, L. J. Monet-
te, Pointe-aux-Trembles, $3,004.

E. Mathieu et al. vs L. J. Monette,

: Pninte-aux-Trembles, $3,904.

S. Sinclair et al. vs Chas Wasserman,
Montreal Baking Co., --Montréal,
$491.

A. McDuff vs Big Six Cereal Co., Ltd.,
Montréal, $1.279.

A.A. Jasmin vs National Breweries
Ltd . Montréal, $435. :
Thﬁs;flynn vs John Flynn, Montréal,
Alex. Simpson vs C. G. Grimaldi,

$134. .

M. Archambault vs Florence Bibeau,
Ste-Anne de Bellevue, Mme Arthur
Roy, Montréal, J. A. Bibeau & Co.,

Montréal, $464.
Avard Denls, Ltées,

Can. Cement Co.,

Brazeau vs
Montréal, $101,

Mongeau & Robert vs Harry Kert, I.

Kera & Son, Montréal, $163.

Miner Shoe Co. Ltd. vs Fort. Paquin,
Maison Paquin, Montréal, $203.

J. W. Jacobs vs J. A. A. Bélanger,
Montréal, $600

V. Bourgeois vs J. B. Angrignon, Noél
Charbonrneaun, $1,410.

Mary R. Wilson vs Edward McHugh,
Montréal, 1ére classe.

H. Tessier vs F. James, Montréal,
$1,200.

Gagnon & Massicotte vs  Paterino
Gentille & Co., Antonio Paterno,
Nicola Gentille, Cedisio Jos. Fran-

carella, Dionision Gigliotti, Mont-
réal, $182.

Laura Lafrance vs Toussaint Des-
chambault, Montréal, $2,500.

L. O. Fredette vs John McDougall
Cal. Iron Works Co., Ltd., Montréal,
$5,000.

IS. H. Lemay vs Graddon Lumber Co.,
Ltd., Montréal, $360.

Lands Ltd. vs John Ewing, Ulverton,
$132.

QOvile Piché vs Imp. Tobacco Co., Ltd.,
Montréal, $50.

Jos. Girard vs Lambert
Montréal, $3,015. )

Corp. Episcopale Catholique Romaine
de St-Hyacinthe vs W. A. Moreau,
Outremont, $1.956.

D. Hatton & Co. vs Jos. Morin, Mont-
réal, $145.

Ludger Beauregard vs Jos. Cadieux,
Montréal, $1,025.

Comm. d'Ecoles Catholiques vs Hed-
widge Paradis. Mme Ed. Lortie,
Montréal, $57.

& Frére,

“J. A. Davis Co.. Ltd. vs Fred. G. Moss,

Montréal, $187.

May- Florence Brereton vs Montreal
Tram. Co.. Montréal, $100.

B. A. Carter & Wood vs Montreal
Valleyfield & Soul. Nav. Co., Ltd.
Montréal, $162.

Annette Dorais: vs Chas. Ganivet,
Montréal, $1,245. ‘

Béatrice Hamel vs R. D. Ouellette,
Montréal, lére classe.

Rebecca Labonté vs Aureliuc Sévigny,
Montréal, 1ére classe.

JUGEMENTS EN COUR DE
CIRCUIT

- J. Tannenbaum vs A. Rubinger, $15.

€

F. X. Roy vs R. Faulkner, $29.

Toronto Pharmacal Co., Ltd. vs Jos.
Versailles, $46.

C. H. Bleau vs Jean Desroches, $13.

C. H. Bleau vs Jos. Lebrun, $22.

C. H. Bleau vs Ernest Durand, $11.

_J. Gervais vs J. A. Valillancourt, $12.

J. Gervais vs Stanislas Paré, Jr, $28.

J. Gervais vs Léonidas Gervais, $32.

L. Lemarbre vs Wm. Tattey, $20.

J. O'Leary vs Wolf Golickman, Mont-
réal & F. R. Lonergan, Ottawa, $39.

National Life et al v8 W. R. Maxwell,
$10. :

Duchesne & Grimard, Ltd. vs E. Bols-
clair, $51.

E. T.epage vs E. Labelle, $73.

J. P. Lafreniére vs J. Chavarle, $25.

Crescent Turkish Bath Co., Ltd. vs8 T.
Marecil, $17.

J. Messier vs Mme Auguste Cyro et
vir., $10.

Zar

Ay

W. Legault vs R. Jotté, Nominingue,
$62.
G. A. Lafontaine vs
Lambert, $60.
I.. Denis vs A. Barbeau, $10.
. M. Beaudoin vs A. Campeau, $20.
A. R. Fanning vs Soc. d'Organisation
L.tée, $60.
E. E. Cummings vs N. Jacques, $44.
Rese & Laplamme Ltd. vs J. A., $30.
Ass. des Commergants Licenciés Vins
& 'Liqueurs, Montréal vs D. Crépin,
$20.
Mme E. Achin vs J. A. D. Houle, $72.
A. Beaulieu vs C. Garfield; $24.
A. Champagne vs J. Cardillac, $55.
J. Deslaurier vs Geo. Elliot, $26.
I. Caron vs M. Robert & L. Lanville,
$45.
A. Grisé vs Vve R. Taylor, $21.
A. C. Struthers vs S. Dickson, $10.
A. Beauregard vs E. Guenette, $84.
J. Routtenberg et al vs. H. Were, $63.
E. L. de Bellefeuille vs Sam Labrec-
que, $16.
S. Margolin vs A. B. Zudick & L. H.
Aber, $26.
P. E. Roy vs Ls Chicoine, $62.
Notre-Dame de Grices Coal Co. vs N.
Fleishman, $21.
M. Bigras vs A. Giguere et al., $24.
H. Bouclez vs A. L. Gingras, $73.
A. Drouin & Cle vs 0. Z. St-Cyr, $39.
J. Lortle vs H. Benoit, $16.
H. Lalonde vs Ls Lanthier, $20.
H. Lalonde vs F. X. Marcotte, $13.
H. Lalonde vs T. Maxwell, $19.
A. Piché vs Nap. Marchand, $28.
Mme J. Z. Gauthier vs Geo. Dénom-
mé, $17.
T. Dagenals vs W. A. Learn, $39.
Greenfield Land & Const. Co., Ltd. vs
Mme A. J. Brooks et vir,, $17.
N. Laforest vs Jos. Laing, $14.
Mme N. Gascon vs Henri Clavel, $70.
J. V. Boudrias, Ltée vs H. Sauriol,
$15.
A. Lecavalier vs J. B. Z. Richer, $17.
D. Brunet vs Mme Moysus Groghan,
59.
H.SN. Gar(ceau vs Jos. Thibault, $66.
W. Drouin & Co. v8 Mms C. St-Plgr-
re, $26.
New York Central Railroad Co. vs M.
E. Wherry, $18.
G. Duland vs W. H. Rodgers, Jr, $37.
P. O. Coulombe & Cie vs Z. St-Cyr,
31.
T.sDagenals vs J..D. Tennant, $63.
Mme E. Dagenais et vir. vs F. W.
Stone, $90.
A. Marcotte vs L. Rousseau, $84.
M. L., H & P. Co. v8 J. R. Prévost,
15.
M,SChoma vs P. Makroff, $15.
C. E. U. Turcot vs D. Decker, $35.
A. C. Struthers vs J. P. Calmers, $16.
0. Mayrand vs Frs Lamarche. $16.
V. Brosseau vs Alf. Voisard, $24.

H. Gravel, St-

ABANDON JUDICIAIRE

Par Herbert White Orborn, Montréal
_ D. Packard, gardien provisoire.

Nestor Beauchemin, Lachine — Art.
Ste-Marie. gardien provisoire.

Par H. White Osborn, Montréal — Ph.
Proulx, gardien provisoire. )

par Joseph Parent, Rosedale Dalry,
Montréal — Chartrand & Turgeon,
gardiens provisoices,
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Ferronnerie, Quincaillerie, Peinture, Vernis, Vitres, etc.

MARCHE DE MONTREAL
LA QUINCAILLERIE

Les changements de prix en-
registrés durant la semaine ont
été vers la baisse