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WHITE BLACK TAN
BLANCHE NOIRE JAUNE

La Semelle “qui est meilleure que celle en cuir”

Mettez votre magasin sur une base solide en placant en évidence, en recommandant
et en fournissant les Semelles Tenax pour tous les travaux de réparations. Si votre
manufacturier vous offre des chaussures portant les Semelles Tenax, vous pouvez
compter que vous aurez des clients satisfaits, au moins aussi longtemps que les SE-
MELLES résisteront. Les Semelles Tenax étant flexibles, & I'épreuve de 1'eau et durant
irés longtemps, seront trés appréciées de vos clients. Leurs nombreux avantages
sur les semelles de cuir sont si bien connus que vous n'aurez pas a tenir une longue con-
versation pour les faire accepter a votre clizntéle. Adiessez une carte postale a votre
marchand de gros ou écrivez-nous directe nen: pour avoir des échantillons ainsi que
notre liste de prix. Un timbre de deux cent'ns vous procurera des renseignements qui
vous aideront a faire un commerce de chaussures profitable.

“Les Semelles qui donnent satisfaction ”
GUTTA PERCHA & RUBBER, Limited

Siége social et fabrique: TORONTO

=

Succursales a Halifax, Montréal, Ottawa, Toronto, Fort William, Winnipeg, Régina, Calgary, Edmonton,

Saskatoon, Lethbridge, Vancouver, Victoria.

En écrivant aux annonceurs, mentionnez “Le Prix Courant”, s.v.p.
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|

System

| | .L’Em_bléme d'un Service
Complet

Quels que soient vos besoins en fait de chaussures, le Systéme
AHM de succursales avec stocks est a votre portée avec un ser-
vice complet, pour vous permettre de retirer plus de profits sur
chaque dollar de votre capital. Les Succursales AHM avec
stocks ne limitent pas leurs affaires aux chaussures de cuir: elles
peuvent répondre a tous les besoins ordinaires de n’importe quel
détaillant canadien.

(laques, chaussures en canevas blanc, Chaussures de Tennis. et
_de Récréation, Chaussures en Feutre

" De sorte que le détaillant canadien trouve commodité et profits &
faire affaires avec une maison qui peut lui donner et qui lui don-

nera un service de stock sur lequel il peut compter pour toutes les
catégories de chaussures qu’il vend. Plus de 5,000 marchands ap-

précient déja Pavantage de ce service.

AMES HOLDEN McCREADY

LIMITED

T. H. RIEDER, président.

“ bordonm'ers de la Nation”

HALIFAX ST. JOHN QUEBEC MONTREAL OTTAWA  TORONTO LONDON  WINNIPEG
REGINA SASKATOON CALGARY EDMONTON . VANCOUVER :

ln Gcrlvint' auft lhnonceuu, menilonnez “Le Prix Courant”, s.v.p.
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HALIFAX ST. JOHN QUEBEC .- MONTREAL , OTTAWA ' TORONTO LONDON

PRENEZ VOTRE PART DU COMMERCE DE NOEL,
- GETTE ARHEE .

A Yoccasion de Ncél, beaucoup d’argent sera dépensé cette

année --- beaucoup de proflts sercnt faits. Mais combien de ces
profits iront au marchand de chaussures ?

La part de ces profits qui ira au marchand de chaussures dé-
pendra en grande partie de 'effort qu’il fera pour 'avcir. Plu-
sx=uro de vos clients se demandent actuellement: “Quel cadeau
vais-je donner a Un Tel ? ”” Parlez-leur des avantages qu’il y a a
dorner des chaussures comme étrennes.

Faites-leur remarquer que des chaussures sont un cadeau qui
scra doublement apprécié --- pour le plaisir qu’cllcs donnent et
pour lur utilité, Mettez en évidence dans vos vitrines les lignes

les micux appropriées pour cadeaux, et attirez ’attention sur elles,

au moyen d’une ou deux jclies pancartes.

Tachez que vos vitrines repbndent au probleme que dont reé-

soudre presque tout le monde: “Que vals-_)e acheter pour...?” Eta-

lez des chaussures pour le béké, la jeune fille qui va souvent en
soirée ,sans oublier la grand’maman. Si vous vendez des bas,

n’oubliez pas de les mettre en étalage, avec vos boucles et vos or-
nements de souliers.

Un petit effort de votre part en ce sens se tradulra par des
profits supplémentaires avec votre commerce a l'occasion de
Noél. Nombre de .gens ne pensent pas aux chaussures comme ca-
deau trés approprié. Faites-leur penser .2 donner ce cadeau utile.
Beaucoup de gens encore sont sous 'impression qu’il est difficile
d’avoir une chaussure d’un bon ajustement. Dites-leur que ce n’est
pas un probleme difficile a résoudre chez vous.

Une bonne partle de cet argent supplémentaire depense a
Noél vous appartient de droit. Voyez a ’avoir.

AMES HOLDEN McCREADY

LIMITED
.T. H. RIEDER, président.

“Cordonniers de la Nation”

REGINA SASKATOON CALGARY . EDMONTON VANCOUVER

WINNIPEG

T

En ‘é‘cil\}aﬁt“ﬁﬁx‘a’hhoﬁc‘eu&; mentionnez “Le Prlklcquﬁnt"'. s.v.p.
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 TENEZ-VOUS £U GOURRHT

E détaillant qui obtient le plus de succés en ce moment, c’est
czlul qui se tient en relaticns continuclies avec toutes ses sour-
ces d’appreyisionnement. Il sait ce qu’il peut avoir avant qu’il
soit trop tard peur se le procurer, de scrte qu’il peut tenir ses poin-
tures assortics et écouler son stock facilcment. Il peut souvent
faire un achat avantageux et Pécouler ro pid\,n -nt, avant que son

concurrent, pas aussi bien informé que lui, s’apergoive de 'occa-
sion qu’il a manquée.

Pour aider le commerce au détail a se tenir au courant des mede-
les que nous pouvons livrer immédiatement, nous avons inauguré
le Systeme de Catalogue de Stock AHM. Chaque semaine, ou
plus souvent si désiré, le détaillant peut recevoir de la succursale
AHM la plus rapprochée, des descriptions et des illustrations ex-
actes, avec les prix courants, des lignes qu’elle peut expédier im-
médiatement. Chaque modéle porte une date étampée, de sorte
que vous savez exactement si vous pouvez ou non le recevoir. Et
a moins qu 'un modéle ne soit en stock en quantité suffisante pour
répondre a n’importe quelle demande ordinaire, il n’en sera pas

. fait mentlon dans ce catalogue.

Nous sommes certains que cette méthode aidera beauccup le com-
merce de détail a se tenir au courant des marchandises que nous
pouvons lui fournir immédiatement. Si vous ne recevez pas regu-
lierement notre Catalogue de Stock, veuillez vous adresser a
notre succursale la plus rapprochée.

AMES HOLDEN- McCREADY

LIMITED
T. H. RIEDER, président.

]

“ Cordonniers de la Nation”

HALIFAX - ST, JOHN  QUEBEC  MONTREAL OTTAWA  TORONTO LONDON  WINNIPEG

" REGINA’ SASKATOON CALGARY EDMONTON VANCOUYER

' En \écrlvant— ﬁ-u§ annonceurs, mentﬁqnnez “Le Prix Courant”, &.v.p.
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EXPANSION

La nouvelle fabrique de 1a Ames Holdeﬁ Tire Co.,

Limited, a Kitchener, Ontario,
est presque terminée.

Cet important développement du Systéme AHM ne peut .
manquer d'intéresser nos amis dans le commerce de la chaussure, et les Pneus
Ames Holden seront bientst aussi bien et favorablement connus dans tout.le Do-
minion que le sont aujourd'hui les Chaussures AHM.

En Sorivant aux arnonceurs, mentlonnez “Le Prix Courant”, &.v.p.




' Vol. XXXII — No 51 LE PRIX COURANT, vendredi 19 décembre 1919

28 JUILLET

ACCROISSEMENT

L'appréciation grandissante du Systdme de la fabrication et de la distribution des
chaussures AHM est due a cette grande addition faite a la fabrique de Montréal
de la Ames Holden McCready, Limited. Comme nous l'avons déja démontré par
I'accroissement de notre systdme de Stocks de succursales, nous nous efforgons
“d'augmenter par tous les moyens possibles notre capacité de service pour le com-
merce de la chaussure du Canada.

el . ) v 5 )

-

. En’é&rivant ‘aux #nnonceurs, mentionnez “Le Prix Courant”, s.v.p."



LE PRIX COURANT, vendredi 19 décembre 1919  Vol. XXXII — No b1

=———r

Ce “Pas AsSur‘é’.’ de la Semelle

Beau temps ou mauvais temps, la
chaussure munie de la semelle Panther
“donne une égale bonne satnsfactnon.

Les semelles et les talons en Compo-
sition Panther sont le résultat de re-
cherches attentives de plusieurs spécla-
listes en renom.

lls sont faits pour résister le plus pos-
~,sible 2 l'usage de tous les jours. Une
fois qu'un’ client a essayé la’ Semelle
Panther, il n’en veut plus d’autre.

Cette année a été trds remarquable
pour notre produit. Tous les manufac-
turiers prévoyants en avaient pris un
stock de bonne heure et ils ont di re-
venir en chercher encore. Voyez i avoir
un stock suffisant de Panthers pour
1920.

Les clients du détail doi-
vent étre satisfaits autre-
ment la demande, n'aurait
- pas persisté.

Le ressemelage Panther a
I'apparence du cuir—il est
fait dans toutes les cou-
leurs, . Peut étre cousu et
travaillé facilement et il ne
laissera pas les points “s'é-
chapper”. Ne craquera pas
et il est imperméable.

Ecrivez-nous pour avoir des
détails et des recomman-
dations de manufacturiers
en renom.

Panther Rubber Mfg Co.

Sherbrooke, Que.

~

En-Scrivant aux annenceurs, mentionnez “Le Prix Courant”, s.v.p.
» < -. \ 4
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Bonne et Heureuse Année a tous nos clients

o S AARAAAAS .

et amis et chaleureux remerciements pour
. leur patronage au cours de 1919.

LACIE J. A. & M. COTE.

LE NOM “YAMASKA'’

“est, dans le domaine de la chaussure,
- Péquivalent de Qualité. |

Le soin apporté par la Compagnie J. A. & M. Coté a la
manufacture des chaussures de la Marque YAMASKA, la
connaissance qu’ont ces fabricants ¢ anadiens-Francais des
b-soins particuliers de notre province, leur désir de tou-
jours mieux faire et de perfectionner sans cesse leurs pro-'
cé:és de fabrication et leur outilla ge, enfin leur politique
d’affaire qui met en premiére ligne l'idée du Service au
Marchand, tout contribue a faire des chaussures sortant
des ateliers de 1la Compagnie J. A. & M. C6té les plus
populaires q i soient chez les commercants aussi bien que
chez les consommateurs,

Prenez en stock la bonne chaussure si vous voulez
faire de bonnes ventes.

Vous obtiendrez ce résultat en vendant
“les chaussures manufacturées par

La Compagnie J. A & M. Coté

ST-HYACINTHE, P. Q.

€n hrlvm sux annonceurs, mentionnez “Le Prlxl Courant”, s.v.‘ﬁ.
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CE QUE LES AUTRES MARCHANDS PENSENT DES
- SEMELLES NEOLIN

of Canada, Limited,
Toronto, Ont. '

Messleurs,

liste postale.

blicité.

nes modernes.
table valeur.

196.

. A. H. STEVENS
“La Boutique moderne pour rébaratlons de chaussures.”

_ ’ Avec chauffage et machines & I'électricité.
Ouvrage de premiére classg promptement exécuté.

St-Stephen, N.-B., 28 février 1919.
MM. Goodyear Tire & Rubber Co.,

Ayant vendu mes intéréts dans l'atelier de réparations dont
j’étais un associé, j'al ouvert une boutique moderne pour la ré-
paration des chaussures et j'aimerais & voir mon nom sur votre
Je tiens & recevoir la matitre publicitaire que
vous adressez au commerce des réparations de chaussures. J'ai
suivi vos annonces des Semelles Neolin; annonces publiées dans -
les quotidiens et les magazines, et je constate que la demande
publique’ pour les Neolln augmente beaucoup, grice i cette pu-

En ma qualité de réparateur de chaussures, vos annonces
m'intéressent beaucoup, car cette publicité est faite dans le but
d’aider le commerce de la réparation des chaussures. .

Lorsque j'ouvris mon nouvel atelier, je pris immédiatement
un assortiment de Semelles Neolin et de talons Wingfoot.
expérience avec les Neolin a été si satisfaisante que je ne vou- i
drais pas continuer mon commerce de réparations sans ces gre- |
melles, pas plus que je ne voudrais me dispenser de mes machi-

Les talons Wingfoot sont aussi trés nécessaires, si vous
tenez & donner satisfaction aux clients qui apprécient la véri-

Actuellement, j'emploie votre semelle * Fifteen Iron” ét Je
donne & mes cllents le choix entre le modile 146 ou le modele

Vous m’obligerez en me faisant parvenir le plus t6t possi-
ble des étiquettes de réparations.

Votre tout dévous,
(Signé) A. H. STEVENS.

’

Mon

" Les Neolin offrent la plus grande valeur en fait de sémelles

Choisissez cmquante détaillants _ de
chaussures progressistes — des hom-
mes dont les affaires ont augmenté con--
tinuellement ces trois derniéres années.
Demandez-leur ce qu’ils pensent des
Semelles Neolin comparées a toutes les
autres semelles. Ils vous convaincront

du grand service rendu par les Semel-

les Neolm a tous les mteresses clam la
fabrication, la vente et I’achat des
chaussures. S

THE GOODYEAR TIRE & RUBBER
CO. OF CANADA, Limited,
TORONTO Ont.

‘En. mh)ant .aux -annongeurs, mentlonnez.“Le . P&Ix Gouradt”, s.v.p.
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AIMANT j_
COMMERCIAL -

Si vous désirez que votre stock de chaussures ait
un ATTRAIT EXCEPTIONNEL — si vous tenez
a le rendre ‘“facile’” a vendre a votre clientéle,
mettez en évidence les

WELTS TETRAULT

Ces chaussures doivent avoir un puissant attrait,
si I'on en juge par le gros chiffre d'affaires qu'el-
les font faire. Cette popularité est due a leur
style et a leur ajustement, mais surtout a leur ‘
VALEUR sans égale. !

Ce qu'est I'acier pour un aimant, les WELTS de
TETRAULT le sont au commerce de la
chaussure pour hommes.

La Chaussure a Trépointe qui sert de modele au Canada

Nous prions nos clients d’accepter nos meilleurs
souhaits de bonheur et de prospérité pour la Nou-
velle Année.

)
o e _

v

Tétrault Shoe Manufacturing Co., Limited

Les plus grands manufacturiers de chaussures du Canada ainsi que les plus
gros exportateurs de chaussures du Canada.

" Paris, France MONTREAL Londres, Anéleterre

En écrivant aux annonceurs, mentlonnez “Le Prix Courant”, s.v.p.
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Bureaux: 120 rue St-Jacques, . . MONTREAL

NA-VAR-LAC

VERNIS ET APPRETS CELLULOSE POUR CHAUSSU-
RES, TOUTES LES COULEURS AU CHOIX DEPUIS LE
TON UNI JUSQU’AU FINI BRILLANT FRANCAIS | |

Speclalltes NA- VAR LAC pour Chaussures

~ Vernis émail blanc pur ou gris pour chaussures
en canevas.

- Vernis-filler pour premiére couche.
Dissolvant-nettoyeur.

Vernis emall pour ﬁms brlllants frangals |

Nos flms sont résistants, flexlbles ne s'écaillent as, ne craquent pas ni ne
| perdent lear couleur.

Livrdicon prompte --- Qualrte Garantie.
l'.es. plus bas pnx
FAITS AU CANADA
- Par une compagnie essentiellement caﬁadlenne

Nous profitons de Loccasion pour offrtr a tous nos clients nos
| mezlleurs souh&tts pour la Nouvelle Année. .

NATlONAL VARNISH COMPANY OF CANADA lelted

Fabrlques et Laboratonres 369 rue Cralg ouest.

© En Sorlvant aux annoncenrs, mentlonnez “Le. _pﬁx. Courant”, s.v.p.
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Etes-vous “prét’

pour les ventes de I'hiver ?

i

Chaque changement de saison améne les gens chez
leur marchand de chaussures pour des chaussures
appropriées a la saison. Vos lignes de chaussures

~ pour le temps froid vont commencer a partir rapi-
dement maintenant. v

B Y e e e o o e s - p A7 S S
e e N Ve g e p ek R TR (

A
Hir i “.

Nous é.vons les marchandises qu’il vous faut

en un choix trés varié et en énormes quantités —
bottines, soullers, claques et chauaaures lourdes —
des chaussures nécessaires a cette saison et que la
mode rend populaires.

; Aye_z un assortiment complet pour le commence- .
" ment de la saison et tenez-le assorti avec le

Service de Robinson

u

TR

TR L i i i h‘.lw‘ D nn' ': !T,!; ; 't;:
1M ik B it Tutllion

T T

i

A Poccasion de Noél et du Jour de ’An nous offrons a
tous nos clients nos souhaits sincéres de santé, de bon-
heur et de prosperlte

I
I

h'i" l‘;lHl

James Robmson Company

LlMlTED

ﬂlﬂﬂﬂﬁ ] uunumnﬁnmww% &7 -
. RS AT Yo \__‘_"_‘

: En écrlvant aux. annonceurs, mentlonnez “l..e Prix Cpurant", CATE O
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~ Agent exclusif des ventes pour 'Ontario. Agents vendeurs pour la ville de Québéc.

SANS UN BON CONTRE-FORT

UNE CHAUSSURE NE PEUT ETRE DURABLE

" Le Contre-fort en fibre, fait au Canada de D. & P.

Le contre-fort est ce qui donne a une chaussure sa force de résis-
tance a 'usage dur auquel elle est soumise.

Depuis plusieurs années, nous sommes les fournisseurs attitrés de
plusieurs manufacturiers de chaussures de haute quahte qui se
servent exclusivement de notre contre-fort.

Nous faisons une spécialité de cet accessoire mdlspensable dans la

fabrlcatlon des bonnes chaussures et nos nombreuses années d’ex-
‘ pernence dans cette industrie sont un garant que nous pouvons rem—
. plir vos commandes a votre entiére satisfaction.

‘Nous fabnquom des ?

CONTRE- FORTS EN FIBRE, ET DES CUIRS A TIGES ET

A SEMELLES s

- qui ajouteront beaucoup a la durée et a l’elegance des chaussures
. que vous fabriquez.

Malgre Iincertitude qui régne actuellement dans les industries du
cuir et de la chaussure, nous sommes quand méme en position de
faire des livraisons promptes.

Pour plus de renselgnemepts au sujet de nos dlvers produits, écri-
- veza CLe N

DUCLOS & PAYAN

_ Tannerie et Fabrlque ST HYACINTHE Que.
" Bureau des ventes et entrepot:

224 RUE LEMOINE, MONTREAL.
ED. R. LEWIS, 21 Scott St,, Toronto. RICHARD FRERES, Québec.

~ En Gcrlyqn;_ aux annonceurs, mentionnez “Le Prix Courant”, -;.v.p.
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LE PRIX COURANT, vendredi 19 décembre 1919

UNE BONNE ET HEUREUSE ANNEE

Nous offrons aux lecteurs du  Prix Cou-
rant ”’ nos meilleurs souhaits de Noél et
nos voeux sincéres de bonheur et de pros-
périté pour Pannée qui va bientot com-
mencer. '

Nous profitons de Poccasion pour expri-

mer ici notre vive appréciation de len-
‘couragement que nous avons eu de la pro-

vince de Québec au cours de année, la
premiére que nous avons un représen-
tant direct dans ce territoire.

-

Nous pouvons assurer nos clients et le
commerce de la chaussure en général
que nous allons nous efforcer de conti-
nuer a meériter leur encouragement en
donnant, si | possible, un meilleur service.

Cbe Pmb Shoe zompanv

e - LIMITED.

PERTH, ONTARIO.

=2
(4]

'1“&
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CONTINUATION DES PROFITS DE LA SEMAINE DE
~ DEMONSTRATION

: 'Suggesttom pratzques pour la continuation des profzts et de l’mteret soulevé par cet .
événement - a succes.

. La 'semaine de démonstration nationale du
Dr Scholl, avec son intérét et ses profits excep-
tionnels, est finie, laissant derridre elle tont un
monde de projets intéressants.

" Le fait de voir prés de 20,000 magasins de
" chaussures profiter de cette semaine de dé-
monstration pour la mise en évidence de leur
"~ Service du Confort du Pied a soulevé un tel
intérét que le marchand qui continuera & par-
ler & ses clients de son Service du Soin et du
Confort du Pied en retirera des profits ininter-
rompus.

Quelques suggestions utiles pour saisir cette
occasion de faire des profits continuels.

1. Le soulagement que vous avez lncontes-
tablement donné en ajustant d’une maniére
scientifique les appareils du Dr Scholl n’a pas
- manqué d'intéresser grandement des centaines
de gens de votre district souffrant de maux de

pleds ainsi que vos médecins.
-~ Demandez & votre quotidien de publier le
témoignage des plus intéressants de ces cas.
- Ces témoignages seront suffisamment intéres-
sants pour justifier I’emploi de plusieurs para-
graphes, tel que, par exemple, le petit article
‘ci-dessous:

Un Marchand Local Rerd un-
Veritable Service

Le Service du Confort du Pied de
. Cronin fait un bon. travail.

M._J. Cronin, propriétaire du magasin de
chaussures de ce nom, vient de terminer
un cours & The American School of Practi-
pedica, de Chicago, pour le soulagement
scientifique des maux de pieds, et il a cer-
tainement appliqué ses. connaissances &
l'avantage de ses clients, comme l'atteste,
M. John Stevens. de Glendale.

M Stevens souffrait de maux de pieds de- .
puis quelque temps, mais aprés avoir été
examiné et traité par M. Cronin, il ne res-
sent plus aucun. malaise et il est mainte-
nant en’ bonne vole-de guérison.

Nous félicitons M. Cronin de son succds et
nous espérons qu’n va continuer son hon

travalil.
. 2. Une lettre écrite aux médecins de votre
localité et aux gens que vous connaissez com-
" me souffrant de maux de pieds maintiendra

I'intérét et voudra dire plusieurs clients nou-
veaux pour vous.

Un étalage continuel d’appareils pour le con-
fort du pied vous distingue des mar-
chands ordinaires.

3. Une section de votre vitrine, consacrée &
Pétalage continuel de votre Service du Confort
du pied vous distinguera des marchands ordi-
naires et attirera de nouveaux clients, tant
pour des appareils que pour des chaussures.

mﬁmaﬂ«gsn 's‘ S

i g ;J‘sku-

Un petlt Gtalagé de vitrine coincidant avec
notre publicité natlonale et vous distin- -
guant des marchands ordinaires.

Ecrivez et demandez-nous de vous aider a
résoudre tous vos problémes d’étalages,-de la
vente'ou de l'usage de nos appareils., Nous -
vous fournirons tous les rensebgnements dpnt
vous pourriez- avoir besoin.

Vous pouvez compter sur nous pour vous
aider & continuer votre bon travail.

TIIE SCHOLL MFG. 0.

' 112 Adelaide St. E, TORONTO.
i |

NBW'YOI‘!( —

s . y S .~ iy W
DA Serslr )

Lpndon

En Scrivant aux annonceurs, mentionnez “Le Prix Courant”, s.v.p.
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A loccasion de année nouvelle,
nous désirons remercier nos clients
de leur encouragement et leur assu-
rer pour Pavenir un service encore
mieux suivi si possible, que par le
passe.

Tous recevront d’ici quelques

joqrs notre nouveau catalogue et la
nouvelle liste de prix.

- Nous espérons qu’il sera a tous,
an aide puissant pour stimuler le
‘commerce dans les temps difficiles

que nous fraversons.

THE SLATER SHOE CO., LTD.

En &crivant aux lnnpbceurl, montl_onnez “Le Prix coqunt'.-n.v.'p.
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WVAANAS

Joyeux Noél et Heureuse Année a tous nos
Clients et Amis.

LES CONTRE-FORTS “PERFECT 3

“sont exactement ce que leur nom lmphque, c’est-a-dire des produits “parfaits” sous
tous rapports. Le grand soin apporté a leur fabrication et 'emploi de la meilleure fi-
bre assurent un produit donnant une

SATISFACTION PARFAITE

Leur robustesse, leur modéle, leur apparence et leur prix leur donnent la preference sur
tous les autres Ils sont garantls durer plus longtemps que les chaussures elles -mémes.

Faites lessal de notre FAUSSE SEMELLE,
flexible et a I'épreuve de I'’humidité. Cette
fausse semelle est faite du meilleur matenel
et d’une haute qualité uniforme.

PERFECTION GOUNTER, LTD.

699 AVENUE LETOURNEAUX, angle /de la-

rue Ernest,

MAISONNEUVE, MONTREAL.

WWWWWWWWWWWVWWWWW%

§ LA CHAUSSURE SR

«GLOBE PILLOW WELT”

Pour demoiselles, fillettes, enfants et bébés

C’est une Véritable Trépointe Goodyear a Coussin. Le soin -:
~ apporté a sa fabrication lui assure une superbe apparence, un
meilleur a]ustement et un plus grand confort, parce que le Cous-
sin est construit @ méme de facon a en faire partie intégrante.
Par suite des commandes de plus en plus considérables qu'e
nous recevons, nous vous demanderions de bien vouloir donner
la votre de bonne heure, pour que vous n’ayez pas a subir de délai
inutile dans la livraison de vos chaussures.

L. H. PACKARD & CO., LIMITED, MONTREAL

Agents vendeurs pour les chaussures “GLOBE PILLOW WELT >

MMMMMMMMMMMMMAMMMM

En é&crivant aux annonceurs, mantionnez “Le Prix Ceurant”, s.v.p.
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Nous prions notre nombreuse clientéle et le
commerce de la chaussure en général de
vouloir accepter nos souhaits les plus sin-

ceres de

SANTE

BONHEUR
PROSPERITE

pour Pannée 1920. Nous profitons de cette
occasion pour remercier nos clients du gé-
néreux encouragement qu’ils nous ont ac-
cordé dans le p;zsgé et pour leur dire que
nous allons faire en softe de maintenir les
bonnes relations quz ont tou Jours caractérisé

nos affa:res avec eux.

I(INGSBIIRY FOOTWEAR (0., LIMITED

Speclaltte de chaussures pour dames

MONTREAL - - -  QUEBEC
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Brevete ' - Breveté

le 30 déc. 1913 : ' 2 le 26 oct. 1915

Cest le bout rapporté

N
|

Regardez bien le Bout Rapporté (Box Toe) de
votre chaussure. De lui dépendent non seulement le
style, mais encore la durée de la chaussure aussi.

LES BOUTS RAPPORTES VULCO-UNIT. sont
a I’épreuve de l'eau et ils conservent leur forme. Ils
sont faits du matériel 2 a bouts rapportés le plus résistant
connu.

BECKWITH: BOX TOE, LIMITED

Sherbrooke, Qué., Canada. .

‘Souhaits pour un Joyeux Noél et un Nouuél An heureux 'de la part de
THE BREITHAUPT LEATHER GO., LTD.

Les plus grands et les plus prospéres
. Manufacturiers de cuir de haute qualité.

Employez pour la fabrication de vos chaussures un ou plusieurs de
nos six fameux tannages de ‘

_CUR A SEMELLES
" HEMLOCK, umou ET OAK

THE BREITHAUPT LEATHER Co., Ltd
Fabricants du “Cuir a semelles qui sert de modéle au Canada.

Bureaux de ventes: A Québec, Montréal, Toronto, Kltchener, Vancouver
Tanneries a: Kitchener, Penetang, Hastmgs, Woodstock. !
Bureau prmclpal Kltchener

En &crivant aux annonoeurs, mentionnez “Le Prix Courant”, s.v.p

|
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Nos souhaits les plus sincéres de BONHEUR et de PROSPERITE sont
acquis G nos nombreux clients et au commerce de la chaussure du Canada.
L’année qui vient de finir a été pour nous remarquable sous plusieurs rapports'
et avec l’encouragement de nos amis et de nos clients, nous allons faire en sorte

d’améliorer si possible le service que nous donnons au commerce de la chaus-|
sure, convaincus que nous sommes, que c’est le meilleur moyen & notre disposi-

Ly r . - -
tion pour conserver notre clientéle et ’accroitre davantage.

) DCKEJ oy :‘,: .l’.
i:SHua Mmuw:wnms fon s M T

mesnnneuvg., Mqu'rapu, o " Eyan bt B A

DUFRESNE & LOCKE, Limitée

Manufactuners de Chaussures. Productwn quotzdtenne : 5,000 pazres.

—-i-..

Spécidlités: GOODYEAR wms POUR HOMMES,
| McKAYS POUR FEMMES.

&n Corlnnt aux innonmm, niomlomm “I.o Prlx Ooumn", sva.

o S 5 S5 S S B B S S

o s s s i S S50 S50 S5 S ¥ S S S S B S S




= ‘ : \
22 LE PRIX COURANT, vendredi 19 décembre 1919 Vol. XXXII — No 51

Un Tres

T e AN AN

- Joyeux Noé

a nos amis du commerce
"de'la chaussure

" et nos voeux les plus sincéres
leur sont acquis pour toutes
sortes de "bonnes choses en
1920. Puisse I’An Nouveau
leur apporter Santé, Richesse
et Prospérité. '

‘

SRR

2

YOS BESOINS POUR 1920

Les besoins des marchands de chaussures pour la prochaine

année ont été entiérement anticipés par nous. Nos stocks sont énor- i

mes, notre choix considérable et nos lignes trés complétes. Nulle part Lfn-

ailleurs vous trouverez un étalage plus approprié ni plus complet que “‘:
celui que nous offrons présentement 4 l'examen du marchand de {\w
chaussures moderne qui tient & la clientéle des familles. Lorsque ff"

notre voyageur se présentera chez vous, n'oubliez pas qu'il représente ‘f‘
une maison en position de garantir un véritable service. i

‘ Nous sollicitons votre clientéle pour 1920. £
&5 | N
/“J',:‘ & }/:':“
a2 Mz
2 ' . o
T N
> The Miner Shoe Company, Ltd. !
; \ ’ | | a ‘ | | . | | .Nj
f- Montréal Ottawa Québec Toronto 72
Y . Loee . o . - . - N"

: 2N . o
Agents pour la célébre Chaussure en Caoutchouc Miner md
A - g
v, 1 + v( ¢
s “ i /L\

\

\

En éorlvant aux annonceurs, montlcnno:“l.o?rli - Oourant”, s.v.p.

Ly AT
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A nos nombreux amis -

“Un Joyeux Noel
et une Bonne et
Heureuse Année

Que Noél de cette année appor-
te joie et bonheur a chacun d’entre
vous, et fasse que ' An Nouveau sur-
passe tous les autres en santé et en
prospeérité pour vous.

Tels sont les voeux de

DUPONT & FRERE

Fabricants de bonnes chaussures

:'301 Avenue Aird, MONTREAL.

" En &crivant aux annonceurs, mentionnez “Lé Prix Courant”, s.v.p.

%
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Joyeux Noél ! Bonne et Heureuse Année !
]

Prenez en stock les _

CHAUSSURES - FINES MGKAY POUR DAMES

faites par\ la fabrique

Lady Belle Shoe

L'élégance de leurs modéles, leur qualité résist?nte; le confort qu'elles donnent plairont sire-
ment a votre clientdle, quelque difficile qu'elle soit, et les ventes répétées que vous ferez vous ré-
compenseront de la sagesse que vous avez eue de pousser la vente de ces chaussures. En dépit

de la hausse générale de la matidre, nous pouvons vous offrir des prix qui rendront vos ventes
faciles tout en vous laissant une bonne marge de ;')roflfcs.A -
Pour plus de renseignements, écrivez-nous aujourd’hui méme.

THE LADY BELLE SHOE COMPANY, LINITED

Fabricants de chaussures fines McKay pour femmes

KITCHENER, - - Ontario,

H. 0. McDOWELL

Importateurs
Manufacturiers

MACHINERIE CREPINS T
| Montréal. AGGESSOIRES de FABR'QUES de,

Succursale de I'Est:
401 EDIFICE CORISTINE

REPRESENTANTS:

" American Lacing Hook Co., Wal-
tham, Mass. Crochets & lacets et
machines pour fixer les crochets.

Armour Sand Paper
Works, Chicago, Ill. Tissu et pa-
pier Crystolon pour frapper et
dégraisser.

Bostori Leather Stain Co., Boston,

k Mass.
Encres, teintures, cires, etc., Blan-
chiment Cyclone. . '

“The Ceroxylon Co., Boston, Mass.

,.Cerqulon, la cire liquide parfai- _

te.

" Renforcement de contre-fort et at-
- tache-talon Staytite. o

Dean Chase Co., Boston, Mass.

- Articles pour chaussures, fil de
coton.

The Ls. G. Freeman Co,,

| \SUPI)L '

“Jobbers”

Agents vendeurs

\ - Bureau-chef et fabrique:
GH RES 37 RUE FOUNDRY 8.
j ! Kitchener.

/

Cincinnati, 0.

* Machinerie & chaussures.

Hazen Brown Co. Brockton, Mass.
Bouts ‘' rapportés imperméables,
Gomme, ciment & caoutchouc.

Lynn Wood Heel Co., Keene, N.H.
Talons en bois et blocs pour em-
porte-piéce.

Markem Machine Co., Boston,

‘ Mass.
Machines & marquer et frapper,
composés, encres.

M. H. Merrlam & Co., Boston,

etc. - :

N N Mass.
Machines “‘a coudre, & arréter,

“The Textile Mfg. Co.. Toronto,

H. N. LINCOLN

4 C’Q'

Puritan Mfg. Co., Boston, Mass. )
Machines & coudre avec fil ciré.
Procédé Poole pour fausses se-
melles Goodyear.

The S. M.- Supplies Co., Accessoi-
res de fabriques, Aiguilles, etc.

J. Spaulding & Sons Co., N.

_Rochester, N.H.
Contre-forts garantis en’ fibre,
fausses semelles en fibre.

Ont.

' Lacets & chaussures.

United Stay Co., Cambridge, Mass.
Culr et Imitation de cuir, Tré-
pointe, etc.

~ En &crivant

aux gnnonceun.'ménglonnez “Le Prix Courant”, s.v.p.
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LAISSEZ- N@WS VOUS AIDER AVEG VOS TROUBLES D'EM-
- PAQUETAGE

Nous fabriquons toutes sortes de boites en carton pour les marchandises
suivantes: chaussures, bonbons, chocolats, ferronnerie, tabac, tricots,

duits chimiques, etc., etc.

DECIDEZ MAINTENANT DE NOUS CONSULTER.

Une demande ne vous placera sous aucune obhgatlon

En écrivant, mentionnez ce que vous voulez empaqueter, donnez les dl-
mensions et les’ quantltes que vous voulez acheter.

“LA MAISON DU SERVICE”

BOITES DE CARTON DE TOUS GENRES
862-864, Avenue Lasalle . . . Montréal, Qué,

“Nous voulons seulement I'occasion de le prouver.

lainages, céréales, épices, essences, cartouches, remeédes, papeterie, pro- -

Coté chromé de couleurs Cotes vernis chromes ‘
Cotés Kip Gun Metal . Cotés Kip Bex

Cotés Kip Mats _ Rennes (couleurs diverses)
Grenelé Armée Retan - Splits Chrome Ooze

Echantillonp fournis avec plaisir

NOS MEILLEURS VOEUX DE BONNE ANNEE

o THE ROBSON LEATHER C0., anted

OSHAWA Ont.

Cuir' de cote |
de haute quallte de ‘

qutréal__ ., . e ~ Québec

En &rivant aux annonoeurs, mentionnez “Le Prix Courant”, s.v.p.
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L2
ELARARS

raumsre as rponrome 3 CHHAUSSURES

* toutes leurs exigences en fait de mo- ~ ¢ 4 qepe
déles a la derniére mode, tout en Qul edlflent
leur donnant satisfaction. sous les un Commerce'

rapports de la durée _ef du confort, Une grande

est I’'un des moyens cer.tanps d’atti | varlete o ch o
rer et de conserver une clientéle pro-

fitable. Les chaussures qui édifie- _ de
ront le plus rapidement un tel com-- - o MOdeles faclles
merce sont les hgnes - e B T A vendre
~ ades
- prix populaires
DA--LA-CO - profitables.
Welts et McKays pour hommes et TS
femmes. G A A cading ~
_ PATR]CIA SO A l’occasxon de Noel et du Jour de
" Turns pour femmes.. % PAn, nous offrons & notre nombreuse
METROPOLIT AN e '3 clientéle nos: meilleurs souhaits de
o | bonheur et de prospérité pour année
Welts et, McKays pour hommes et y
" femines. ; nouvelle.

Daoust Lalonde & Cle, Lzm:iee
Sk MONTREAL |

.':

SuccuraaTes The Metropohtan Shoe Co <3 91 rue Samt-Paul X C 2 | l

¥ Daomt & Cle, 60 Boulevard Beaumarchau, Parls, France

PR O T WAy

away

"o .ot En Gorlvant aux- annonceurs, mentionnez “Le: Prix" Coura;’it";_ Lv.p.

A
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- A
- A cette uuson de Pannée nous vous

‘adressons nos meilleurs souhaits de
- santé et de .pg',o.spérité p‘ou'twlq,Nouvel

The Columbus Rubber Co.
~ of Montreal lelted v
, .1349 rue DeMonttgny Est, Montreal
kg e Avec auccunales l =
'Eildorftréa!:‘ Ottawa _ WInnlpeg - calgary

97
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Nouc adressong & tous nos cl:entc et amis nos medleun voeux de bonheur
il de pro:pentc a loccasion de Noel et du Nouvel An.

* CEST UNE IDEE DE L'ANCIEN TEMPS

que de cronre que le clrage h ohaussures ne se vend pas en hiver, Cola. n arrive pas avec Ie

"CIRAGE A CHAUSSURES

YW

Ce cirage se vend durant toutes |es salsons de l'année |l conserve: Ie cuir souplo, donne un poli
luisant, résistant et rend les chaussures imperméables. Il est bon éga.loment pour les claques.

Vous pouvez vous en procurer durant tout l'hiver. Il ne galera, pas.
Donnez votre commande a _votre' marchand de gros ou écrivez-nous.

'l'HE NUGGET POLISH CO lented,

Toronto. '

JOYEUX ~ BONNE et HEUREUSE

_NOEL? i ~ ANNEE
. Nous remercions nos chents de l’encoura—
gement qtt'il nous ont accordé durant Pannée
- 191 9 ‘Nous leur adressons ici nos voeux les plus
. sincéres de bonheur et de prospérité pour PAn
o T .Nouveau, et nous espérons qu’a Paide de nos li-
L gnes si remarquables, ils feront de plus grosses‘

‘ | affatres qae Jamau en I 920 '

"‘“ %‘L“‘é_’f.ﬁ‘&lim. LA RENA

_ Angle rue Emest et 3eme avenue, Malsonneuve, Montreal
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CHAUSSURES POUR ENFANTS

' Pour répondre aux demandes du . /) [|[.\
“ jobber” N

Notre production comprend une ligne compléte T

de McKays pour bébés et enfants et nous venons :
d’y ajouter une ligne nouvelle pour fillettes. Jos' R
‘Nous nous ferons un plaisir de vous faire voir

des échantillons de. nos formes les plus popu-
laires et de vous donner nos meilleures cotations. . 2
Vous étes invités & venir visiter notre fabrique
.munie d’un outillage moderne et.de toutes les :
facllntes pour manufacturer un produit de pre- i
miére classe. Vous constaterez qu ‘elle est dirigée par des

' hommes ayant plusieurs années d’expérience pratique — d’ott

la garantie d’une qualité recommandable.

CHILDRENS SHOE MFG. 00.,

| REGD |
11_ rue. Bellea_u R QUEBEC P Q

=

" finir sans adresser un cordial merci a mes nombreux clients pour :

~chose de tres nouveau a vous offrir, et spécialement dans la :
"BOTTINE A PATINS, d-s modales qui vous seront une SURPRISE, et 11,

| de placer vos commandes pour la prochaine saison.

w,

TELEPHONE 6632 SPECIALTY; SPORTING SHOES :

J OS. TANGUAY

FABRICANT DE CHAUSSURES
" BOOT AND SHOE MANUFACTURER

ANGLE DES RUES DU ROl ET ST-DOMINIQUE . COR. DU ROI AND ST. DOMINIQUE STS.

QUEBEC, Décembre 1919 
" A vous lecteur, :

L'année 1919 sera blentot écoulée mais je ne puis la laisserf
l'encouragement regu, et vous offrir mes meilleurs voeux pour la
nouvelle année.

J'espére que l'année qui finit vous a été profitable et que

jtaurai le plaisir de vous servir comme par le passé vous assurant
d'avance de ma meilleure attention.

Je vous prie de noter d&s maintenant que ;]'aurai quelque

sera de votre 1ntéret comme du mien de voir ces échantillons avant"

Encore une fols mes meéilleurs voeux pour votre succes.

N | ‘Bien & vous, ~ J0S. TANCUAY
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| Nc.nu offrons a tous nos amis et & tous nos
clients nos voeux sincéres de Santé, Bon-
heur et Prospérité pour la nouvélle année.

. VAAAAAAAN g MAAAAN AN "y A

- Chaussures a prix modérés pour dames.

Oxfords, Escarpins et Bottines Hautes
- EN

Cuir et en Matériel Blanc

; _"Splendide variété et valeurs véritables

4

avec

chaqué ligne que nous offrons.

Le choix considérable que nous avons
préparé pour la saison prochaine mé-
rite votre examen soigné. On y trou-
vera une grande variété de nouveaux
modales & la mode, jolis et chics, qui
seront slrement populaires et de
vente facile. Une bonne qualité et un
service satisfaisant sont assurés avec
ces chaussures.

A partir du Jour de ’An, nous serons en mesure
" d’apporter une attention prompte a toutes les
commandes d’automne que I'on voudra bien
. o nous confier.

Nous ne vendons qu’aux . Ne manquez pas de voir
“Jobbers” : nos échantillons. .

' GAGNON, LACHAPELLE & HEBERT
= 55 rue Kent . . . - MONTREAL, /Qu'é'. Lo

Chaussures pour dames et demoiselles.
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{ et cha;;ue paire que
eg ventes, tellement vos
ar ces chaussures de

quallte.

W\ coriB 'ﬁf‘sﬁfﬁhﬂm Housenfants\ Dreprésentent actuelle-
LA ment la meilleure valeur sur

_ le marché, tant pour le marchand que !
pour le client. , }

. 1T B e Eﬁﬁ,hp';forie ila fabncahoh dé m}fﬁuds‘sQes leur donne une
- DUREE et un CO RT que seules des chaussures faltes par un ‘|
spécialiste peuvent avoir. i

Qutre! lés ‘Avantages Lexéeptlo“hneli!;?ferts par nos chaussures, 3

, nom—le&-veadomrdesprm*quﬂamsem‘ au marchand une superbe

2alc "?gevde Jl;oﬁlt% fa S3divpy shibaslad
) “*‘Nofre service de livraison est raplde et nous garantissons vous
donner entiére sadisfaction. :

e o OP1S GERMA

Speczalute en fait de chaussures “ Turn”  ‘pog

)
e 5wt e

T aatid

ol '!!l
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pour tous les modéles et toutes les formes de
chaussures portées par Ies hommes, les femmes
et les enfants.

Peu importe ce qu |I vous manque pour compléter votre stock

“de claques, écrivez ou télégraphiez a notre succursale de service

la plus rapprochée. Vous pouvez de cette manidre vous pro-
curer exactement ce qu'il faut & votre commerce, afin d’ajuster
parfaitement tous les clients qui entrent dans votre magasin,
avec :

LES PRODUITS DU SYSTEME DOMINION
RUBBER .

Les ‘“Jacques Cartier” — “Merchants” — “Maple Leaf” —
“Dominion"” — “Granby" et Daisy” sont les six marques qui
sont annoncées d'un’océan a l'autre. Mettez en évidence les
marques les mieux appropriées a votre commerce, et de cette
fagon vous aurez tous les avantages de notre publicité dans les
quotidiens, dans Ies magazmes et sur les .grandes affiches.

Vous pouvez avoir un service rapide et satisfaisant par Iinter-
médiaire des

 Succursales de seﬁice du systtme Dominion Rabber

situées a

Halifax, St. John, Québec, Montréal, Ottawa, Belleville, Toronto, Hamifton,
Brantford, London, Kitchener, North Bay, Fort William, Winnipeg, Brandon,

" Régina, Saskatoon, Edmonton, Calgary, Lethbridge, Vancouver et Victoria.

En écrivant aux annonceurs, mentionnez “Le Prix Céuran’t”, 8.V.p. W
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MONTREAL, DECEMBRE 1919,

Notes sur le Cuir et la Chaussure

Les atraires ont marqué un grand progrés dans
" toutes les branches pendant les deux dernitres se-
maines. Les détaillants rapportent un regain d’ac-
tivité et la disparition graduelle du malaise et du
soupgon créés par les rapports sensationnels des
journaux au sujet des profits exagérés. Les com-
missionnaires rapportent également une grande ac-
tivité dans le réassortiment et déclarent que le mois
courant promet d’étre aussi satisfaisant fue d’or-
dinaire pour la chaussure. Beaucoup d’ennui et de
malaise a été créé par 1“Ordre” du Conseil du Com-
werce, qui a été interprété comme s'il signifiait que
le détaillant n’avait droit d’ajouter qu'un tiers au
prix d’achat des chausures dans le commerce de
gros. Cela aurait un résultat désastreux pour le
commerce de détail,si cela avait été vrai, mais I'or-
dre montre lui-méme que le pourcentage doit étre
calculé sur le prix de vente, ce qui signifie natu-
rellement une augmentation de 509, sur le prix de
facture. Ceci est considéré comme trés satisfai-
sant par le ban et I'arriére-ban du détail, car il n’y
a pratiquement rien de changé en ce qui concerne
les bénéfices. Comme le disait un détaillant: “Cela
aurait pu étre pire”. Etant donné que I’opinion
publique avait été travaillée par les rapports sensa-
tionnels des journaux, il était & craindre qu’'on
prenne -quelque mesure draconienne qui aurait pa-
ralysé les affaires au moment le plus important et
le plus critique de 'année. Rien de plus mauvais
n'a peut-étre été fait que de donner au public la
fausse impression que les chaussures allaient dimi-
nuer de prix.

Les prix vont-ils baisser ? Comme question de
fait, beaucoup de détaillants par tout le pays se
sont contentés d’un bénéfice moindre que celui qui
leur était permis par le réglement du Conseil du
Commerce. Un-certain nombre se sont efforcés de
travailler avec un faible bénéfice d’un tiers du prix
colitant et ne sont arrivés qu’a vivre bien modes-
tement d’année en année sans avoir aucune réserve.
Le Conseil du Commerce, qui & certainement étudié

commercant, a basé son réglement sur le fait équi-
table que le commercant doit réaliser en plus de
¢on salaire et de ses dépenses courantes d’affaires,

tous ces faits et qui s’est rendu compte des frais du

un profit qui, d’aprés les expériences répétées, ne
doit pas étre moindre que de 269, de ses ventes et
non pas de son prix colitant. Le geste du Conseil
du Commerce vient donner raison & la campagne
qui a été faite depuis des années pour démontrer
que le détaillant de chaussures doit ajouter une
moyenne de 50% & son prix coftant pour réaliser

un bénéfice approprié & son commerce.

Les fabricants de chaussures sont trés affai-
rés. Quelques fabricants ont leurs commandes de
printemps. en bonne voie d’exécution, tandis que
d’autres sont obligés d’attendre par suite de man-
que de matériel ou pour d’autres considérations.
On se plaint en général des expéditions de cuir,
surtout celles.venant de I'autre c6té de la frontidre.
Des ordres vieux de plusieurs mois ne sont remplis
que maintenant et les livraisons n’arrivent pas as-
gez vite pour permettre aux fabricants de fournir
les différents genres de marchandises. Les mai-
sons de cuir canadiennes semblent bien servir leurs
clients, bien qu’on entende ca et 14 quelques plain-
tes au sujet du retard dans la livraison et de la
trop grande attention apportée au commerce d’ex-
portation. Autant que nous sachions, il n’y a ce-
pendant aucune raison d’accuser I'importance des
exportations faites par les tanneurs canadiens d’a-
voir eu quelque répercussion sur les besoins inté-
rieurs. - Les ordres de printemps continuent 3 arri-
ver dans les cas ol les détaillants avalent tout d’a-
bord acheté avec tant de parcimonie qu’ils compren-
nent maintenant qu'ils vont se trouver au dépour-
vu. Le réassortiment est bon, quoiqu’il n’atteigne
pas celui des autres années 2 cette époque. Les
détaillants semblent suivre la situation de trés prés.
Ils se sont trouvés presque désemparés le mois der-
nier par suite de la mauvaise interprétation des or-
dres du Conseil du Commerce. On a beaucoup parlé
d’annulations probables g'il était prouvé que le
pourcentage indiqué devait s’appliquer au prix cou-
tant. Nombre de fabricants ont recu de pressantes
demandes & ce sujet et méme les commercants de
cuir ont ressenti la force du frisson qui a passé sur
cette -branche de commerce par suite de la crainte
de quelque mesure draconienne de la part du Con-

‘sefl du Commerce.
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Cuirs et peaux. — Les ventes de cuirs ont été
trés actives, bien qu'aucun mouvement extraordi-
naire ne se soit produit. Les fabricants de chaus-
sures sont venus s’approvisionner sur Ie marché,
mais ont acheté avec précaution. I y a quelque
tendance A faire certaines concessions sur les qua-
lités inférieures, mais toutes les bonnes lignes se
maintiennent fermes dans les cours des tanneurs.
Les fabricants semblent disposer & suivre une poli-
tique d’attente et espérent toujours un marché plus
facile. Bien que rien n’indique une nouvelle hausse
pour les cuirs, i1 n’y a rien non plus qui promette
une baisse pour les meilleures qualités, qui non
gseulement sont en grande demande, mais qui enco-
re ne semblent pas étre en quantité suffisante pour
y satisfaire, L’exportation est trés active des expé-
ditions extraordinairement importantes ont été fai-
tes dernierement en Gréce. La demande est bonne
également dans le Royaume-Uni, bien que les ap-
provisionnements locaux semblent étre de nouveau
3 la hauteur des besoins. De grosses expéditions
de cuir fin, principalement du cuir verni, ont été
faites durant le mois passé. Pour-les peaux de che-
vre et de mouton la situation est toujours trés fer-
me et il n’y a aucune indice de baisse. Le marché
des peaux continue & étre tranquille et on a accu-
mulé quelque stock le mois passé. Les gros boeufs
de boucherie sont cotés & 46 cents et les buffles de
campagne sont descendus & 81 cents. Dans Amé-
rique du Sud les peaux des monts Bagota se main-
tiennent dans les environs de 48 cents, mals il n’en
a pas été fait beaucoup. L’abattage a naturellement
augmenté pendant le mois d’octobre et en raison
de la rareté du fourrage, les bestianx ont été en

plus grand nombre qu’auparavant. On s’attend ace:

que le 'marché s’améliore d’ici quelque temps et
que les peaux de buffles atteignent le prix de 30
cents avant longtemps, Les tanneurs ne semblent
pas beaucoup acheter et vivent dans la conviction
que le marché va continuer & s’améliorer.

La Belgique est inondée de chaussures — Le
Ministére du Commerce vient, dit-on, d’étfe’ avisé
que le marché belge est actuellement inondé de
chaussures importées.. Les envois sont arrivés si
nombreux des Etats-Unis, de Suisse, d’'Espagne, de
France et de Hollande, que les importateurs sont
obligés de réexporter une partie des stocks. Le
prix de détail des chaussures importées est si éle-
vé que le public a été trés lent & acheter. En dépit
de I'importance des stocks en mains, il semble n’y
avoir que peu d’espoir de baisse dans les prix.

Les fabricants de chaussures belges se plai-
gnent amérement des gros achats faits récemment
a Yétranger. Les fabricants belges sont grande-
ment embarrassés par le prix élevé des matériaux,
principalement le cuir américain. En vue de rémé-
dier & cette situation, un syndicat de fabricants de
chaussures a soumis au gouvernement la question
de produire une chaussure na.tlonale 3 un prix ral-
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sonnable. On espére /que de cette fagon les fabri-
cants belges seront capables de produire un art;-
cle qui ne se vendra pas plus de 60 francs, qui ré-
pondra & une demande urgente du public et qui en
méme temps protégera les intéréts de I'industrie
belge de la chaussure. .

Quoique la Belgique n’ait importé que peu de
chaussures des Etats-Unis avant la guerre, il est
probable que dans des conditions normales les
chaussures de bonne qualité pourraient se vendre
de plus en plus. Cependant les prix inusités des

-chaussures ainsi que la prlme énorme & payer sur

le change du dollar empécheront certainement tou-
te augmentation de ventes pour le moment. Les
acheteurs belges peuvent maintenant se faire faire
sur place des chaussures & meilleur marché que ne
leur reviendraient les chaussures importées, ce qui
naturellement réduit encore les chances de vente
immédiate. Les achats de cuir importé ont égale-
ment été trés importants .pendant les mois derniers
et quelques marchands sont surchargés de stock.

NOTES SUR LE CAOUTCHOUC

Les demandes actuelles de caoutchouc faites
par les’ marchands de gros et les fabricants sea-
blent dépasser celles des années nassées. Cela est
d’autant plus difficile & comprendre_que ’hiver der-
nier a été particulidrement doux et que les détail-
lants ont un stock important en mains. Il semblai’
donc raisonnable de supposer que les ordres pour
cet automne ne seraient pas aussi considérables
car on pensait généralement qu’il resterait un peu
partout des stocks important. ;

Et bien que cette saison ait été prévue comme |
une saison de réassortiment plutét que comme une
saison de commandes, des ordres arrivent assez
importants, particuliérement de l'ouest. La seule
explication que 'on puisse donner & cela, c’est que
les commandes du printemps dernier n’ont pas été
aussi importante que d’habitude, parce que l'hiver "
dernier avait été trés doux et que l'on s’attendait
& ce que 'hiver actuel le serait également, en outre
dans certaines parties de I’ouest la moisson n’avait
pas-été aussi bonne qu’on l'aurait désirée et tout
faisait prévoir que les ordres seraient placés avec
précaution. Mais il y a trois semaines environ une
abondante chute de neige marquant assez dure-
ment le commencement de 'hiver a créé une de-
mande de chaussures de caoutchouc plus tét que
d’habitude.

Dans I'Ontario les ventes sont. au-dessus de la
normale en dépit du fait que le temps a été ex-
traordinairement doux ef l'on s’attend & ce que la
demande des caoutchouc soit -plus grande que les
années précédentes dés que le froid et la neige au-
ront fait leur apparition réelle. Les marchands de
1gros et les fabricants pensent aussi que le prix élevé




Vol.- XXXII — No 51

~ des chaussures de cuir sont pour quelque chose
dans l'augmentation de la demande des caout-
choucs. Les gens portent sous des claques des
chaussures qu’ils ne porteraient pas ordinairement
sans caoutchouc. Dans les chaussures de fatigue
et celles pour les chantiers de blicherons, les ven-
tes ont augmenté et cette augmentation est sans
aucun doute causée par le prix élevé du cuir. Ce-
pendant les fabricants de chaussures fortes de tra-
vail disent qu’ils sont trés occupés.

Les prix de quelques lignes ont augmenté, et
le nouveau tarif a été mis en vigueur-a partir du ler
décembre. Cette augmentation n'a porté que sur
les articles en caoutchouc avec tiges en cuir-pour
les gros ouvrages. Pour la qualité No 1 I'augmen-
tation a été d’environ 25 & 30 pour cent et pour le
No 2 de 10 & 20 pour cent.

Articles de tennis. — Les ordres continuent a
arriver pour les articles de sport et de tennis. Les
fabriques quoique bien méme mieux préparées que
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la saison derniére pour satisfaire aux demandes
présentes et futures, auront fort a faire pour ré-
pondre aux besoins du commerce. Il semble que
beaucoup de détaillants n’ont compris qu’un peu
tard qu’il y aurait uine grande demande dans ces li-
gnes & la saison prochaine et ils augmentent consi-
dérablement leurs comandes. Ce qui aide beaucoup
le fabricant, c’est que beaucoup de clients ont déja
placé leurs ordres. Les cemmandes additionnelles
sont une bone précaution pour les détaillants et

‘dans bien des cas elles ne seront pas livrées aussi

tét que les commandes originales.

_ Caoutchouc brut.—En dépit du fait que le
stock disponible est- beaucoup plus abondant qu'il
y a quelque temps, le prix reste ferme. Le prix de
novembre et décembre est de 5414 cents. Le prix
pour le stock de 1920 varie de 55 & 65614 cents. Un
rapport récent dit que le caoutchouc de planta-
tion a subi un léger recul et vandra de 5214, a 53
cents pour expédition en juin.

Les condltlons du marche de Ia chaussure

La plupart des détaillants sont loin d’étre d’ac-
cord sur la question des achats qui est un des
points les plus importants du commerce de détail.
Tout d’abord nous sommes dans une saison imter-
médiaire ou plus justement on peurrait dire que la
saison est passée car un grand nombre de voya-

geurs sont rentrés, et en fait plusieurs d’entre eux-

ont été rappelés aprés avoir vendu toute la pro-
duction de la fabrique pour cette saison. Il n’en
était pas de méme 'année dernidre. On était sous
limpression que les prix pouvaient baisser. Tandis
qu'aujourd’hui, et cela depuis plusieurs mois déja,
tous les acheteurs de chaussure sont persuadés que
les prix vont demeurer aussi fermes que jamais et
tout le monde est porté a penser qu’au lieu d’'une
baisse il y aura encore une nouvelle hausse impor-
tante. Il s’ensuit que la majorité des détaillants ont
placé leurs commandes et on peut ajouter que les
expéditions se sont faites bien mieux que I'année
derniére. 11 .est trds agréable de constater qu’'une
tres grande proportion des articles d’automne est
arrivée 3 temps cette année et bien des gens seront
peut-étre surpris d’apprendre que les marchandises
de printemps sont déja rentrées et que d'autres
sont en route. Tout ceci indique que les fabricants
atteignent leur maximum de production, ce qui est
une trés heureuse nouvelle.

On prévoit que les marchandises de px;jntemps
seront livrées en mars ou au plus tard pour le ler
avril.  C’est beaucoup mieux qu’au printemps der-
lier et qu’en 1918. En 1218 il y a eu des lignes_de
Piques qui n’ont pas été livrées avant aolt ou sep-
lembre. Mais alors c’était la guerre et on avait une
excuse. La situation actuelle indique franchement

que les choses en général reprennent leur cours
normal peut-étre plus vite que 1'on ne 8’y attendait.
Un marchand nous a montré une lettre d’un fabri-
cant qui lui demande la permission de lui envoyer
immédiatement sa commande de printemps. Le
marchand lui a répondu de I’expédier tout de suite.
Bien que ce soit 12 un cas exceptionnel, car il s’a-
gissait d'une grosse commande, cela montre cepen-
dant comment les fabriques travaillent actuelle-
ment. .

Un autre marchand explique qu’il est si bien
placé pour cet automne et le printemps prochain,
qu’il serait disposé & donner dés maintenant sa
commande pour l'automne prochain s'il trouvait
un fabricant qui voulait accepter son ordre. Mais
les fabriques ont tellement & faire avec les com-
mandes actuelles et avec les ordres pour le prin-
temps qu’elles ne peuvent rien accepter aussi long-
temps a4 I'avance. Il a encore une autre raison,
c’est qu'on ne peut pas connaitre d’avance quelles
seront les conditions du ‘marché de cuir pour pou-
voir accepter des ordres aussi éloignés.

Tout ce qui précéde s’applique naturellement
aux grands magasins et a ceux qui sont capables
de placer leurs ordres de bonne heure et de faire
venir leurs marchandises de suite s’{ls en ont be-
soin avant 1'époque fixée dans leur commande.
Un magasin qui se trouvait dans cette situation a .
maintenant en mains un stock si grand que le pro-
priétaire est certain de ne pas avoir besoin de réas-
sortiment pour l'automne et peut-étre pas pour le
printemps. '

Partout I'on constate que les détailants ont
acheté en abondance pour lautomne. On pré-



48

" voyait de bonnes ventes pour I'automne et personne
ne semble avoir été désappointé. Chaque détaillant
arbore ce sourire qui est I'indice de la satisfaction
et de la bonne marche des affaires. Cela peut pa-
raitre extraordinaire si 'on songe aux conditions
de la température. Dans.beaucoup d’endroits le
temps a été trés doux, ce qui a affecté jusqu'a un
certain point la vente des chaussures fortes, mais
malgré tout il semble y avoir une. vente régulidre
et continue qui fournit le chiffre d’affaires prévu.
Les oxfords se vendent extraordinairement bien et
les marchandises de pesanteur moyenne dans
d’autres modeles s’écoulent facilement.

Bien entendu il y en a qui n’ont pas acheté
autant que les grands magasins. De ce nombre
sont les petits détaillants qui ne sont pas capables
de placer des commandes importantes et dont
I’écoulement ne leur permet pas d’acheter en gran-
des quantités., Ceux-12 naturellement sont obligés
de compter sur le commissionnaire ou le marchand
de gros. Il est impossible de suggérer a ces détail-
lants ce qui leur convient le mieux d’acheter, car
les besoins du commerce des divers détaillants va-
rient pour ainsi dire pour chacun d’'eux. Le igenre
de marchandises qui convient & l'un peut ne pas
convenir & un autre détaillant de la méme ville et
encore moins a ceux qui sont dans d’autres parties
éloignées du pays.

Une particularité des lighes de printemps rési-
de dans la prédominance des articles blancs. Les
détaillants ‘mentionnent la popularité croissante
de ces articles et en demandent beaucoup pour le
printemps, non seulement en raison de leur vogue,
mais surtout & cause du prix qui contribuent énor-
‘mément & les rendre populaires.

" ARTICLES EN FEUTRE POUR LA NOEL

Préparez-vous de bonne heure pour vos ventes d'ar-
ticles de feutre et d'autres lignes pour cadeaux
de Noél. — Faites des étalages dans vos vitri-
nes pour recommander les cadeaux utiles.

Nous sommes & une saison de 'année ou plus
qu’a tout autre on vend des articles de feutre de
bonne qualité. On fait aujourd’hui dans ce genre
des articles si coquets qu’ils peuvent convenir com-
me cadeaux pour les gens les plus chics et qu'ils
justifient le vieil adage: “Fait pour un roi”. Pou-
vez-vous réver quelque chose de plus joli que la
plupart des pantoufles, des Juliette et des Roméo
qui se font aujourd’hui en.feutre de premiére qua-
lité? Elles sont réellement artistiques et outre
leur aspect attrayant, elles possédent le double
avantage d’étre durables et confortables.

N’hésitez pas & mettre ces articles dés mainte-
nant dans votre étalage et exposez-les dans votre
magasin. Dans votre premier étalage mettez envi-
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ron 267, de ces marchandises et le reste en arti.
cles courants. A mesure que la saison avance aug-
mentez-en la proportion igraduellement jusqu'a at-
teindre 90 ou 969, pendant la semaine de Noél

A I'époque ol nous sommes ol tous les articles
de premiére nécessité sont si chers, les cadeaux uti-
les sont plus recherchés que jamais. Il y a 13 une
occasion splendide pour le détaillant de chaussures,
car ses nombreuses lignes rentrent dans cette caté-
gorie et #'il les annonce bien, 8'll en parle et 'l
les expose, il en récoltera de bons résultats. Les
différents genres de chaussures que l'on trouve
dans la moyenne des magasins rentrent dans la ca-
tégorie des articles utiles et on peut placer I'étiquet-
te de cadeau de Noél a peu prés sur chaque paire.
Mais, naturellement ce sont les lignes de fantaisie
qui sont en plus grande demande pour Noél. Tous

les genres de feutre de fantaisie mentionnés plus

haut seront en vogue pour les cadeaux. Ensuite
viennent les souliers et pantoufles de divers genres
et pour beaucoup de gens méme les modales cou-
rants constitueront des cadeaux s'ils sont achetés
aux environs de la Noél. Ceci est surtout vrai pour
128 articles d'enfants.

Si 'on considére & ce point de vue la vente de
Noél, on constate le besoin d’inculquer dans l'es-
prit du public la nécessité d’acheter des cadeaux
utiles parmi lesquels se trouvent les chaussures,
ainsi que le grand avantage de faire ses achats de
bonne heure afin d’éviter I'encombrement des der-
niers jours qui précédent la Nogl.

Pour sortir des sentiers battus dans vos an-
wnnonces de Noél, il est bon d’y introduire quelque
chose de nouveau. Dans vos annonces de journaux
mettez un Santa Claus dans le igenre de celui qu'on
emploie pour les jouets. Cela attirera l'attention
des lecteurs sur les achats de Noél. Une fois que
ieur attention sera attirée, vous pourrez la diriger
vers la chaussure et si tout cela est fait avec tact,
vous arriverez & accaparer 'attention du lecteur et
a lui faire comprendre qu'une paire de chaussures
ou de pantoufles peut faire un cadeau trés accep-
table et treés utile. :

Il est bon également de garnir votre magasin
dés maintenant de différentes décorations de Noél
Nous sommes déja dans la saison de Noé&l et vous
constaterez le grand avantage que vous Yetirerez &
tirer parti du moindre détail capable de retenir l'at-
tention du client. En donnant un air de féte a votre
magasin vous donnerez & vos clients I'impression
que vous tenez des cadeaux de saison tout comme
les autres magasins.

Que vos étalages aient une note spéciale se
rapportant & la Noél. 11y a cent fagons de le faire.
Si vaus ne ‘tenez pas & une disposition compliquée,
vous pouvez vous en tenir & une décoration sobre et
attravante ot dominent le rougle et le bhlanc et ot
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vous introduisez de I'amiante avec de la poussidre
de diamant pour représenter la neigé. Ajoutez-y
des fleurs ou du feuillage, et employez des rubans
ou Gv papier crépé dans vos décorations pour les
rendre plus jolies.

Le rapin doit former la base de la déccration
d'unr vitrtine de Noél. On peut placer un petit ar-
busie dane 1’étalage et le décorer comme un arbre
de Noél. Ou encore on peut mettre des branches
dans le fond de la vitrine et employer I'amiante pour
simuler la neige. Nous recommandons l'amiante
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qui est préférable au coton en raison de son incom-
bustibilité. Sur cet amiante on peut saupoudrer un
peu de poussiére de diamant pour imiter le frimas
ou bien on peut employer des rognures de savons
pour donner l'illusion de la neige et du frimas.
Avec ces yuelques suggestions et un peu d’ima-
gination, chacun est capable d'installer un superbe
étalage de Noél qui procurera un bon chiffre de ven-
te pour la saison des fétes, bien que les chaussures
ne soient pas considérées généralement comme un
article qu’on offre en cadeau pour No&l. )

La vente des bas dans les magasins de cordonnerie_

Une ligne qui va bien avec la chaussure en raison de
son rapport intime. Elle peut devenir un acces-
soire intéressant pour le détaillant.

La vente des bas dans les cordonneries n’est pas
une idée nouvelle. Mais i} est & remarquer que beau-
coup de bons magasins n’ont pas adopté cette idée. Il
peut y avoir de nombreuses raisons 4 cela. La prin-
cipale, & notre avis, est la routine qui hésite & sortir
des sentiers battus. Nous devenons tellement routi-
niers dans nos fagons de faire que nous répugnons
méme A penser & quelque chose de différent. Avez-
vous jamais vu un homme qui étudie un projet jus-
qu'a ce qu'il ait découvert tout le bien qu'il peut en
tirer? Eh bien il y a une foule de gens comme cela.
Un homme va penser & une chose pendant une se-
maine, aprés quoi il I’essaiera et risquera un succes
ou un échec. Ceux qui réfléchissent trop longtemps
finissent par tuer I'idée par la réflexion. C'est 12 la
raison pour laquelle beaucoup de cordonniers ne
vendent pas de bas. IIs retournent le sujet dans leur
esprit si longtemps qu’ils finissent par perdre de vue
tous ses avantages.

Un de nos correspondants nous déclare qu'il
est arrivé & ouvrir un rayon de bas simplement en
suivant les idées nouvelles. Il avait remarqué que
beaucoup de magasins importants et des plus mo-
dernes avaient adopté cette ligne et semblaient en
faire un succés. Tout au moins ils continuaient &
tenir cet article en stock ce qui était une bonne
preuve qu’ils y trouvaient leur intérét. Lorsque no-
tre correspondant commencga & introduire la ligne
des bas dans son magasin, il étaft le seul dans toute
son voisinage et bien des gens lui prédisaient un
échec. I1y a plus de douze ans de cela et il continu -
toujours de plus belle.

Tout ceci,” ajoute notre correspondant est une
petite histoire et ce qu’il faut ¢’est un petit conseil
pour ouvrir un rayon de bas. Je pense, dit-il que le
meilleur moyen de vous donner ce conseil est de
vous rapporter notre propre expérience. Tout d’a-
bord nous avions la place. Pour ceux qui pensent
quils n’ont pas assez d’espace pour ce nouveau

stock nous dirons que nous avons un stock d’envi-
ron $600 de bas qui n’exige pas plus de place qu'une
centaine de paires de chaussures. On peut en dire
autant de la réserve.

Pour ceux qui peuvent supposer que c'est un
ennui de tenir un stock de ce genre, nous dirons
simplement que si tel "est leur avis, il vaut mieux
qu’ils laissent cet article de coté. Si je fais mention
de cela, c’est que je sais qu’il y a des détaillants qui
sont de cet avis, ce qui montre qu'ils sont encore at-
tachés & leur vieille routine. Si un magasin a quel-
que employé, principalement une vendeuse, la vente
de cet article n’ajoutera rien pratiquement a ses
dépenses. Sile magasin est assez grand pour exiger
I'emiploi d'une vendeuse spéciale pour s8’occuper de
cette vente, ce rayon deviendra assez important
pour payer ses propres dépenses. Dans notre cas
I'une ou 'autre des jeunes filles employées dans no-
tre magasin fait la plus grande partie des ventes des
articles pour dames et environ 509, des articles pour
hommes.

Chacun, avant de s’'engager dans une nouvelle
entreprise, cherche ordinairement & se rendre comp-
te des avantages de cette entreprise. Voici donc les
avantages d'un rayon de bas d’aprés notre propre
expérience. Tout d’abord il faut peu de place et pas
de frais supplémentaires de loyer, de lumidre, de
chauffage ou d’employés. Ensuite le capital engagé
est relativement petit en comparaison avec le chif-
fre d’affaires. Pour ceux qui pensent que cet article
ne doit pas &tre vendu dans les cordonneries et doit
continuer 2 étre vendu par les magasins de nou-
veautés et les merceries, je demanderai quels sont,
en dehors des cols et des cravates, les deux articles
d’habillements qui sont plus intimement 1iés que la
chaussure et les bas. Personne ne pensera acheter
un faux col dans un magasin et ne pas étre capable
d’avoir au méme endroit une cravate ou une che-
mise. . Si“’épicier du coin peut vendre du cirage
sans choquer la tradition du commerce, il est cer-
tain quune cordonnerie peut vendre des bas dans
les mémes conditions. .
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Pour la vente de beaucoup de genres de chaus-
sures et de pantoufles, principalement des souliers
de -soirée, il est quelquefois essentiel d’avoir les
bas pour assortir.
pour le client de pouvoir se procurer ces articles
dans le magasin ou il achéte ses souliers que d’étre
obligé d’aller ailleurs pour les assortir. Ceci était
encore beaucoup plus important il y a quelques an-
nées lorsque les souliers de satin de fantaisie
étaient plus en vogue. Ils reviendront d’ailleurs a
la mode lorsque la roue aura tourné de ce coté.

Par la suggestion, nous sommnes & méme de
vendre beaucoup de paires de bas avec les chaussu-
res que nous vendons. Ceci est un fait trés impor-

tant. Le public en général s’est fait & I'idée que les

bas doivent étre achetés dans les magasins de nou-
veautés et il est long & se départir de cette idée,
aussi ne pense-t-il pas A acheter des bas dans une
cordonnerie, 11 est donc nécessaire de faire un peu
son éducation 2 ce sujet et de suggérer & une clien-
te qu’elle peut avoir besoin d’'une paire de bas lors-
qu’elle achéte une paire de chaussures. Cette sug-
gestion procure souvent l'occasion de faire une
vente. Il est curieux de voir combien de gens, sur-

tout des femmes, achétent des bas avec une paire.

de chaussures neuves. Et comme ce nombre est
considérable, le résultat net des ventes est tres ap-
préciable.

On peut aisément estimer qu’on vend 4 paires
de bas pour chaque paire de chaussures vendues
en moyenne a chaque personne. Les bas de soie
varient aujourd’hui de $1.50 & $4. — et $5.00 la
paire et méme au-dessus, mais la moyenne se
tient entre $1.60 et $4.00. Sil'on en vend 4 pai-
res pour chaque pajre.de chaussures, 4 paires de
bas & $3.00 font $12.00 pour chaque paire de chaus-
sures ce qui chiffre autant que les chaussures tant
comme prix que comme bénéfice. On juge ainsi
d’'un seul coup d’ oei] les avantages du comemrce
des bas.

Il n’est pas nécessaire de tenir en stock un
grand nombre de tailles. Quatre ou cinq grandeurs
pour dames, huit pour enfants et quatre pour les
hommes seront parfaitement suffisantes pour ré-
pondre aux besoins. A notre avis le noir ne se vend
pas bien dans les petites tailles, c’est-a-dire jus-
qu’au 6. Mais au-dessus de ce point le noir est en
bonne demande.

. Voici encore un autre point trés important.
Bien qu’'on n’ait pas le désavantage d’avoir a ajus-
ter les bas comme les chaussures, I'importance
d’ avoir des ‘bas qui aillent bien est beauioup plus
grand que l'on ne se I'imagine en général. Beau-
coup de maux de pieds sont attribués aux chaus-
. sures, lorsqu’en réalité ils sont dus aux bas. Le
grand défaut, c’est que 'on achte les bas trop pe-
tits. Et non seulement ‘on les achdte trop petits,

mais les  fabricants limitent leur productionh & des

tailles qui sont trop petites pour les femmes qui
portent des chaussures au-dessus de la moyenne.

II' est beaucoup plus agréable:
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D’ordinaire la cliente qui achéte des bas demande
qu’ils soient bien ajustés. On les lui donne et elle
ne tient pas compte du rétrécissement du tissu, car
malgré tous les progrés de la fabrication et du
procédé de lavage, le rétrgcissement existe toujours
plus ou moins. La moifeur des pieds et les lavages
réguliers raccourcissent jusqu’a un certain point
les bas, de sorte qu’un bas bien ajusté devient rapi-
dement trop petit et finit par blesser le pied, tandis
qu’on accuse la chaussure de tout le mal. Lorsque
vous vendez des bas dans une cordonnerie, vous
connaissez le point de la chaussure portée par la
cliente, -vous pouvez donc indiquer la taille exacte
de bas qui convient, ce qui ne peut se faire dans un
magasin de nouveautés. Dans celui-ci la cliente
demande son point et on le lui donne sans faire au-
cune question, c’est tout ce que 'on peut faire, car
on ne peut pas prendre sa pointure de chaussures
comme dans une cordonnerie,

La derniére raison qui est peut-étre la meilleu-
re pour tenir un rayon de bas réside dans les béné-
fices qu'on peut retirer du capital engagé. 1l est
possible: de renouveler le stock environ cing fois
par année. Il y a peu ou pas d’articles invendables
qui doivent étre sacrifiés. Les bénéfices sur un
stock de $500.00 renouvelé cinqg fois dans I'année
sont trés appréciables -lorsque les dépenses pour
tenir ce rayon sont si peu élevées et que la moyen-
ne des profits se chiffre par 331/3%. Cela veut

dire que le rayon de bas aidera beaucoup a payer
le loyer. :

REGLEMENT DU TRIBUNAL DE COMMERCE
CONCERNANT LE PROFIT DU DETAIL
SUR LA VENTE DES CHAUSSURES -

Triblihé.l du Commerce
Ottawa
Le 26éme jour de Novembre 1919

Commodité. Chaussures.
Présents:—

Le Commissaire en chef’

W F. O’Connor, C.R. )

Ja.mes Murdock, ]

Aprés avoir entendu M. Whitla, C.R., M. Pri-
ce, C.R., et M. Morison du Conseil de ce "Tribunal

respectivement & Winnipeg, Toronto et Haumilton.
au sujet des procédures relatives & la commodité
ci-dessus mentionnée, ainsi que M. Frame, C.R., du
Conseil des Gouvernements du Manitoba et de la
Saskatchewan.

Et comme il parait désirable qu’un profit maxi-
mum soit fixé pour les détaillants de chaussures.
caoutchoucs, pardessus, guétres et autres articles
ordinairement vendus dans les établissements de
chaussures au détail au Canada, dont tous les arti-
cles mentionnés en général et en particulier gonf
considérés comme étant les “dites commodités”,

Commissaires.
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11 est ordonne que, jusqu’é. nouvel ordre de ce
Tribunal, la marge des profits bruts au détaillant
sur les dites commodités et chacune d’entre elles
au Canada ne dépasse pas trente-trois et un tiers
pour cent (33-1/3%) de leur prix de vente et que
les ventes des dites marchandises faites en contra-
vention de cet ordre soient jugées faites avec un
profit illégitime.

Il est en outre ordonné que jusqu'au 24iéme
jour de décembre 1919, toute personne concernée,
soit vendeur ouw. consommateur puisse s’adresser
par écrit au Tribunal du Commerce pour tout
amendement oy changement & cet ordre devant
avoir effet sur certain territoires ou autrement,

“mais -que; ‘malgré - tout, - les- termes' de -cet ordre

sofent en vigueur 2 la date et aprés la date ci-des-
sus 'mentionnée.

H. A. Robson, Commissaire en chef.
W. F. O’Connor, Commissaire.
James Murdock, Commissaire.
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COMMENTAIRE.

Nous donnons ci-contre le texte officiel du re-
glement du Tribunal de Commerce concernant le
profit du détail sur la vente des chaussures.

Comme on pourra s'en rendre compte, la mar-
1ge de profit allouée au détaillant sur la vente des
chaussures est de 33-1/39% du prix de vente. En
somme, cette marge est fort raisonnable et fut
d'ailleurs toujours-de régle dans le commerce de
détail de Ta chaussure sans qu'il fut pour cela be-
soin de l'intervention du Tribunal de Commerce.

Certaing détaillants ont cru que le nouveau re-
glement portait préjudice & leur commerce et res-

-treignait leurs profits, parce qu'’ils se sont mépris

sur 'application du 33-1/39, qui s’applique au prix
de vente et non au prix d’achat. En réalité, le bé-
néfice concédé par 'ordre en question est de 509,
du prix d’achat et cette marge parait amplement

suffisante pour la vente profitable de la chaussure
au détail. :

Mes prévisions pour 1920

Voici ce que nous dit- un de nos. correspon-
dants au sujet de ses prévislons pour l'année qui
vient:

Si vous 'me demandez mon avis sur les prévi-
sions du commerce pour l'année prochaine, j’hési-
te & le donne,r car je peux étre un peu trop opti-
miste. En somme, c’est ma conviction. J’ai remar-
qué depuis les années que.cela ne vaut rien de voir
tout en noir, jai donc pris I'habitude de voir les
choses en général sous un jour plus plaisant. N’al-
lez pas croire par 14 que je prévois des temps diffi-
ciles ou un arrét dans les affaires. Je ne le prévois
pas avant longtemps.

Il est de fait que les conditions climatériques
affectent tous les genres de commerce de détail a
un degré plus ou moins grand. Cela est surtout
vrai pour tous les articles de toilettes, que ce soit
des vétements ou des chaussures. Dans de nom-
breuses parties du pays, 1é"temps doux a diminué
les ventes d’automne. Nous nous en sommes nous-
mémes apercus dans notre magasin.. De fait no-
vembre a été ttés tranquille chez nous. Et c’est
justement 1 que je mets 3 profit ma philosophie et
mon optimisme. J’ai travaillé une fois chez un
homme grognon. C’était un véritable barométre.
Si les affaires -allaient bien, il était bon et joyeux.
En somme il était tout ce qu'il y a de plus humidin.
Mais si pendant une semaine ou pendant un mois
cela allait mal, tous les employés ‘du magasin s’en
apercevaient. Il le.montrait de tous les fagons. Il
le portdit d’abord sur sa figure, il parlait au pre-
mier qui se présentait et blamait tout et tout le
monde en général et finissait toujours en mamdis—
- %ant la température -et les commis.

Jo pense. que c’est Ia facon de faire de cet

homme qui m’a rendu optimiste. De voir un hom-
me se révolter ainsi contre des événements incon-
trdlables vous donne une facon de voir toute diffé-
rente de ce que vous feriez si vous vous trouviez a sa
place. Je n’ai aucun doute que si cet homme avait
vu quelqu’un d’autre faire ce qu’il faisait, i1 aurait
constaté lui aussi l'inutilité d’une telle conduite.
En le voyvant ainsi de temps en temps je me mis &
réfléchir et je pris la détermination de ne pas I'i-
miter dans sa facon d’envisager les affaires lors-

~qu’elles ne sont -pas aussi bonnes qu’on le désire.

Revenons 4 la saison actuelle, comme je I'ai
dit plus haut la température nous a quelque peu
désappointés. Ceci peut sauter aux yeux de l'ob-
servateur le moins averti. Ce n'est pas souvent
que l'on voit de jeunes femmes porter en décem-
bre de légers souliers d’été. Cela a pourtant été
le cas cette saison. Ceci signifie que les articles
épais ne s'écoulent pas aussi rapidement qu’on le
désirait et 'homme qui pense & la semaine ou au
mois qui vient est pardonnable d’avoir le bleu et
de réfléchir & I'incertitude du commerce de détail
dans la chaussure. Mais voici comment je rai-
sonne: En moyenne chaque personne doit ache-
ter environ autant de paires de chaussures par an.
Cela peut varier quelque peu d’une année a l'au-
tre. Le fait que les jeunes filles et les jeunes gens
portent encore leurs souliers légers et n’achétent
pas d’articles plus lourds, signifie gseulement un
retard dans les achats. De&s gue le froid fera son
apparition, et il ne peut manquer de venir dans
notre climat rigoureux, on fera des ventes en assez
grand nombre pour compenser celles qu’on a per-
dues en raison du temps doux de l'automne der-
nier. Il est bon de considérer la moyenne.
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Que penser maintenant du fait que l'on porte
les chaussures légéres & l'automne? Une paire de
chaussures ne peut durer qu’un temps déterminé.
Peu importe qu’elles solent portées en été, au prin-
temps ou & l'automne. Elles n’auront jamais que
leur durée. Si donc une personne porte une paire
de chaussures pendant un mois ou six semaines
de plus qu‘a l'ordinaire & l'automne, elle les por-
_tera cela'de moins au printemps, de sorte que la
vente qui aura été perdu A I'automne se fera au
printemps. C’est pourquoi je dis qu’il ne faut pas
avoir la vue trop courte dans les prévisions .des
affaires. Ne considérez pas une semaine ou un
mois. Considérez la saison ou méme 1Tannée com-
pléte. Je suis parfaitement d’avis qu'il est de bon-
ne politique de comparer les ventes de la journée
avec celles de la journée correspondante de I'an-
née précédente. De méme pour les ventes de la
semaine, Cela donne du stimulant et je .ne me
départirai pas de cette habitude. J’al travaillé pour

des maisons qui n’acceptent aucune excuse si le chif-.

fre de vente a baissé. Le gérant du département dont
les ventes avaient diminué était mis sur la sellette
et appelé & expliquer d’ol provenait cette baisse.
Cela peut étre un bon moyen de tenir les hommes
sur le qui vive. De les tenir en éveil et sous la
crainte du patron, cela les ‘engage & ‘mener dure-
ment leur personnel et cela les encourage & faire
de fausses représentations pour arriver au chiffre
voulu. Mals il me semble toujours que lorsque ces
hommes sont sur la sellette, le gérant des ventes ou
celui qui fait Ia remontrance, quel qu’il soit, sait
dans le fond de son coeur qu'il est matériellement
impossible d’avoir le méme chiffre de ventes que
I’année précédente s'il a plu toute la journée et que
seuls sont sortis ceux qui avaient réellement be-
soin de sortir. Il y a encore beaucoup d’autres
circonstances qui peuvent affecter les affaires
d’une journée, d’'une semaine ou d’'un mois et au-
cun gérant n’y peut rien. La température de cet
automne est une de ces circonstances. Il est
donc bon de faire ‘montre d'un peu de philosophie
et de ne pas envisager I'abaissement du chiffre de
ventes sur une période trop restreinte, car on peut
étre assuré que la réaction viendra.

Examinons la situation et les prévisions d’une
facon générale. Nous entendrons. beaucoup parler
aujourd’hui de malaise général, de gréves, de cir-
constances inusitées aussi bien dans le commerce
que dans la vie mondaine. 1l est tout naturel de
g'y attendre. Une pareille situation a toujours
existée aprés une grande guerre et si ces conditions
sont plus graves que jamais, c’est que’la derniére
guerre a été plus grande qu’aucune autre. A mon
‘avis, on a beaucoup trop parlé et on s’est beaucoup
trop plaint de cette situation, ce qui a faussé I'état
des esprits. Les journaux en parlent beaucoup

_trop. En fajsant des nouvelles des choses.les plus
.‘banales, en faisant de gros titres pour le moindre
trouble dans la main-d’oeuvre, ils mettent de 1’huile
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sur le feu. Je ne tiens pas & me poser en propheéte,
mais je pense qu’avec le temps, disons dans 2 oy
3 ans, les choses reviendront d’elles-mémes 3 Iy
normale et tout ira comme sur des roulettes.
Mais dés maintenant, pour I'année qui vient, je
suls assez optimiste pour croire que les affaires se-
ront bonnes. Tout d’abord il n’y a pas de surcroit
de stocks d’aucun article d’utilité. Ce qui signifie
que les prix resteront élevés. Peu importe ce que
dit le public au sujet du colt élevé de la vie
lorsque les prix sont élevés, les affaires sont
ordinairement bonnes. Le fait que les prix com-
mencent & baisser est la preuve que les affaires
commencent a péricliter, tout au moins c’est I
une des raisons. Le besoin de production dans
toutes les lignes maintiendra les affaires bonnes
pendant longtemps encore. L’Emprunt de la Vic-
toire qui a eu tant de succes, va fournir au pays le
capital nécessaire pour traiter les affaires au comp-
tant ce qui évitera toute diminution dans les affai-
res. Mais le détaillant de chaussures doit faire
bien attention. 1 a besoin d’acheter avec pruden-
ce, il doit user de beaucoup de tact pour expliquer
au public pourquol les prix ont tellement haussé.
En général le public se révolte contre les prix éle-
vés, et bourré comme il I'est par les journaux sur
la question des profits exagérés, les futurs prix des
chaussures feront supposer au public que le. dé-
talllant est la cause de tout le mal. Ayez donc du
tact, de la patience et surtout ne perdez pas la téte
et vous en viendrez & bout. Vous constaterez  la fin
de 1920 que vos bénéfices auront atteint ceux de

1919, quelles qu’aient été vos craintes du contrai-
re.

Il faut aider le client dans
ses achats
'Les détaillants et les vendeurs de chaussures doivent

aider de leurs conseils I'acheteur, mais
il faut le faire avec tact.

Le défaut de connaissance du upblic en général
au sujet de la cordonnerie et du cuir est tel que le
client a besoin d’étre aidé lorsqu'il achite des chaus-
sures. D’aprés I'ancien systime, le client devait sa-
voir ou pensait savoir la pointure dont il avait
besoin et il n’était pas permis de discuter cette poin-
ture. Ceci était vrai surtout pour beaucoup de
femmes.

D’une fagon générale pour la vente ordinaire,
I'estimation de la pointure est une excellente pra-
tique, mais le systdme de vente a subi beaucoup de
changements depuis quelques années et de grandes
améliorations y ont été, croit-on, apportées. Parmi |

. les nouveaux avantages se trouve la question d’ajus- |

tement. L'ancienne habitude d’acheter les chaus-
sures par la pointure est devenu si fortement ancrée

N
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dans I'esprit du client qu’il est nécessaire de faire un
véritable travail de missionnaire et d’éducateur pour
se débarrasser de cette antique coutume. Jusqu'a
un certain point il s’agit d'imposer son avis & des
gens qui ne se rendent pas compte qu'ils en ont
besoin. - Malgré leur bonne volonté, de.tels gens
apprennent lentement.

11 y a des ingénieurs consultants, des chimistes
consultants, des opticiens consultants, etc....,
mais personne ne reconnait la nécessité d'un
“ajusteur de chaussures consultant”. Il est devenu
cependant un personnage réellement nécessaire si
I'on considere la question du pied et son influence
sur la santé et les affaires. Etant donné I'énorme
travail imposé chaque jour aux pieds, il est étrange
qu'on les traite avec tant d’indifférence quand il
g'agit de 'ajustement de la chaussure. Des centaines
de personnes veulent bien admettre qu’elles souf-
frent des pleds ou que leurs pieds leur causent ds-
nnuis, mais pas une seule ne veut admettre que ce
sont ses chaussures qui en sont la cause. Ils con-
naissent leur pointure et jamais de leur vie ils ne
porteront un point plus grand. ‘Il peut se faire que
la pointure soit exacte, si 'on ne considére que la
taille, mais la forme, la largeur et d’autres considé-
rations entrant dans I'ajustement approprié peuvent
ne pas convenir. C’est donc en matiére d’ajuste-
ment que le détaillant peut en premier lieu aider le
client dans ses achats. Nous admettons naturelle-
ment que le détaillant emploie les dernidres métho-
des les plus scientifiques en ce qui concerne V'ajus-

tement. L

: f !

Le manque de connaissance dont nous parlions
en commencant s’applique aussi a Ia qualité du ma-
tériel ét de la fagon tout comme 2 I'ajustement. De
sorte que dans le choix des chaussures'le détafllant
peut étre d’un grand secours en aidant ses clients.
Prendre soin que votre client soit bien chaussé, si-
gnifie que son achat lui donne le confort. II faut
aussi lul fournir des chaussures qui lui donneront
un usage proportionné au prix payé.

Chaque détaillant de chaussures sait qu’il peut
diviser ses clients en compagnies et que chaque
compagnie achétera un certain genre ou une cer-

taine qualité de chaussures. En d’autres mots, la

méme qualité ou la méme ligne de chaussures ne
peut pas étre vendue a tout le monde. Pour mieux
nous faire comprendre divisons par exemple ces
qualités en lourde, moyenne et légére. On peut
aussi prendre la classification suivante: moyenne,
bonne et supérieure. L’idée est de connaitre dans
chaque catégorie les clients que vous pourrez aider
de vos conseils pour leur permettre d’acheter les
chaussures qui leur donneront le meilleur usage
qu’on puisse exiger de chaque modgle. Cela ne veut
pas dire qu'il faut s’attendre a ce qu'une paire de
chaussures 'de $4.00 fasse le méme usage qu’une
paire de $10.00, mais cela veut dire qu’une paire de
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$4.00 doit donner tout le confort, tout l'usage et
toute la satisfaction qu’on peut attendre d’une

-paire de $4.00 et qu'une paire de $10.00 doit donner

tout ce qu’on peut attendre d’une paire de ce prix.

Le détaillant va voir immédiatement que la
question d’ajustement est presque entitérement entre
ses mains et il peut dire également que I'mploi de
matériaux . appropriés et le bon fagonnage des
chaussures est entiérement au pouvoir du fabricant.
Tout ceci est absolument vrai, aussi est-il important
de faire bien attention dans le choix des chaussures.
Un point important, c’est que vous achetiez chez
des fabricants que vous connaissez pour fairc des
chaussures de bonne qualité, ce i]ul ‘vous donne un
énorme avantage. Cela vous donne non seulement
confiance pour recommader vos articles, mais
encore vous permet presque de garantir vos mar-
chandises. Cela vous permet de dire & vos clients
qu’ils obtiendront une valeur correspondante pour
chaque dollar dépensé.

Et ceci nous raméne a la question de Yajuste-
ment. I1 faut montrer au client I'importance d’'un
ajustement parfait et son rapport avec 'usage de la
chaussure. La durée du service d'une chaussure
dépend beaucoup de la correction de son ajustemen
dépend beaucoup de la correction dé 'son ajuste-
ment. Dans le courant d’une journée une chaussure
est appelée & supporter des efforts considérables.
S'il était possible de soumettre votre chaussure vide
& tout 'effort exigé dans une journée ordinaire ou
elle est portée, elle tomberait en morceaux rapide-
ment. Ce qui signifie que Valde du piéd est néces-
saire pour permettre la durée de la chaussure. La
chaussure ne doit donc pas étre trop serrée ni trop
ample. Une chaussure correctement ' ajustée qui
tient le pied & l'aise conservera mieux sa forme,
doniera plus de confort et plus d’usage que n’en
donnera une chaussure mal ajustée. Ainsi il y a

d’autres raisons que le confort qui font ‘qu’il est in; ’,

pirtant qu’une chaussure aille blen.”” * *

Ne conseillez pas I'achat d'une cha;ussure quand
vous savez que le prix en est trop bas pour donner
satisfaction. Pour donner satisfaction, une chaus-
sure, de quelque genre qu’elle soit, doit de toute né-
cessité posséder deux qualités essentielles: bon ma-
tériel et bonne fagon. Au prix actuel de la matidre
premiére et de la main d’oeuvre, des chaussures au-
dessous d’un certain prix doivent forcément man-
quer de l'une ou Yautre de ces qualités et par ¢on-
séquent ne méritent pas d’étre recommandées, En
réalité, le défaut sera presque entidrement sur, le
matériel, car le prix de fagon d’une chaussure aw‘vec
des matériaux inférieurs-est aussi élevé a quelqﬁes
cents prés que celui de la facon avec des matérlaui
de bonne qualité. 8i pour une raison oy pour une
autre vous tenez de ces articles, donnez cette e'xpu-.’
cation pour éviter les retours, Blen entendu, cect e
s'applique pas aux marchandises vendues a réduc-'
tion mais cela sapplique aux prix réguliers, o

-~
.
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CUIRS RARES

~ Outre les cuirs obtenus avec la peau des veaux
marins, .des vaches marines et des loups de mer,

il y a un grand nombre d’autres animaux marins

dont les peaux sont converties en cuir, sans men-
tibnner les cuirs faits avec la peau des polssons
rires.

La peau du roquin a8 un beau lustre bleuﬁtre
ou de couleur cendrée, et ressemble exactement au

cuir A grains fins, & cause d’innombrables petits

points fins tournés tous dans la méme direction.

Ges points sont si.fins qu’ils sont pour la plupart.

invisibles & 'oeil nu, mais ils sont si nombreux et si

régulidrement arrangés qu'ils donnent au cuir une .
Si I'on passe la main sur la .

trés riche apparence.
surface ‘du cuir on éprouvera la méme sensation
désagréable qu’en. touchant la peau du requin.
Cette propriété de la peau du requin la rend trés

précieuse, et elle est souvent utilisée pour.le polis-

sage de certains objets. Le cuir est dur, mais en
méme temps facile & travalller, et est beaucoup re-
cherché pour la fabrication d’articles de fantaisie.
Malgré sa rudesse le culr de requin est trés appré-
ctable. o
De la peau des gra.nds esturgeons qul abon-
dent sur la cbte du Pacifique et dans les grands

" Lacs, on confectionne un cuir extrémement dur et

rigide qui est.employé. pour faire des ceintures.

Dans les .eaux de la Turqule, il y a un trés'

gros poisson appelé ‘raie, qui dit-on appartient ala
famille des requins avec la peau de laquelle on

fait un excellent cuir de couleur verte qui est trés

estimé, chez les Ottomans.

En Russie, les paysans ornent leurs habits d’un
cuir fait avec la peau d’un poisson appelé turbot.
En Egypte on porte ‘des sandales faites avec la
peau d’un polsson qu'on. ‘prend dans la Mer Rouge.
Aux Etats-Unls, lea peaux des morues ont été em-
ployées pour un usage semblable, et & Glocester
(M4s8.) l¢é culr de'la morue ordinaire est employé
sur une conaldérable échelle pour faire des chaus-
sures et des’ gants ‘

Les peaux ‘des anguilles de mer sont employées‘
, pour dlttérents usages, parmi lesquels la rellure: 1

des’ livres ot pour des mdches & fouets.

.....

‘Le poisson-aiguille ou ‘& corne, un poisson’

d’eau douce prés des cbtes d’Espagne,-donne un

cuir qui est capable de prendre un poli.o.ussi uni
¢t luisant que celul du marbre. Ce cuir sert & con-’
fectionner des cadres de:tableaux, des joyaux, des’

boites, ‘ete.  'Et Ton dit' que les Indiens s’en serve
comnie - armure: 11 est si dur et si solide qu'un
couteau ou une lance ne peut le pénétrer, et I'on

en fait des boucliers pour résister aux coups des’

tomahawks des Indiens de ’Amérique. *Un usage

rare est celui.dont se servent les Esquimaux pour
oonstruire sdes” -canots avec led intéstins ‘du veau

ma:ln De méme. avec la peau du 1oup maﬂn ﬂs
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Tont des jaquettes avec capuchons, ot lls préten-

dent queces vtements sont supérieurs & ceux faits
en caoutchouc.

Nous terminons ce rapide exposé par le cuir
d’hippopotame, que nous pouvons appeler sans in-
convénient "inusa.ble" Son épaisseur varie entre
trols- et quatre pouces; on congoit alors que
:iel; ‘anlmal puisse dédaigner les projectiles des fu-

On imagine la solidité d’un paire de chaussu-
res faites avec ce cuir... Malheuréusement elles.
seraient un peu lourdes et on ne pourrait guére
prétendre leur donner une forme élégante- de sou-
liers de bal.

p —
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Prenez en ogook le

TUE-MOUCHES
©  de J. B. CHOUINARD

ét vendez 4 votre clientdle une préparation infaillible
pour détruire

POUX, MITES, PUNAISES, COQUERELLES,
: MOUCHES, ETC.

Son emploi ne présente aucun danger, vu qu'elle ne
renferme pas de poison. Se vend au détail 26c 1a bolte
ou 30c pour un soufflet rempli de poudre.

C”est un article dont la vente est promable

Pour plus de renseignements, adressez-vous a

J. B. CHQU;NARD, Montmugny, Qué.

| A. A. COTE & FILS, Limitée

.| chaussures a appris avec Plaisir, sQr de trouver 3

LAST- HYAGINTHESBFT smesunf 00,

DEVIENT LA

et tabrlque dans sa nouvelle usine des Chaussu-
res McKays et des Vissés Standard pour Hommes,
Gargons, Adolescents, Jeunes Gens et Enfants.

- Telle est la nouvelle que le commerce de

cette nouvelle source d’approviﬁlonixement les

MEIILEURES CHAUSSURES 'COUSUES
McKAY ET VISSEES STANDARD

qui puissent supporter le plus rude usage

Demandez des prix & votre marchand de gros, ou
écrivez-nous diroctement.

A. A COTE & FILS, leitee

Successeurs de St. Hyacinthe Soft Sole Shoe Co.,

. ST-HYACINTHE, P. Q. =
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LA MACHINE AGRICOLE NATIONALE, LIMITEE

“Le Soleil”’ de Québec publiait il y a quel-
que temps un article fort judicieux au sujet des
placements faits a la campagne, et il attirait spé-
cialement 1’attention des petits capitalistes, sur-
tout des cultivateurs de la province de Québec,
sur le fait qu’il arrive assez souvent que des ac-
tions de compagnies offrant plus ou moins de sé-
curité, étaient offertes én vente, principalement
la campagne, ct il ajoutait: '

*“Il y aurait lieu, cependant, d’aller un
peu plus loin et de dire un mot de la vente
des obligations ou débentures que l’on of-
fre, comme placement de tout repos, auw

" petits -capitalistes a la campagne.

““Sans doute, la débenture offre tou-

jours plus de garantie que les parts ordi-
naires dans unc compagnie, mais d la con-
dition d’étre appuyée sur des fonds immo-
biliers, possédant une réelle valeur, libres
de tout engagement préalable, ou affectés
que pour une faible proportion de leur éva-
luation.. En plus, il importe que ces biens
immobiliers soient en plein rapport et que

les perspectives de rendement soient plus .
que suffisantes, pour assurer les profijs,

pour payer chaque année les intéréts sur
les débentures et comstituer en outre un
fonds de réserve qui servira a racheter
celles-ci, a leur échéance.

“Or, st le préteur, — car Uacheteur
d’une débemture est um -véritable préteur

sur hypothéque, — ne 's’assure pas d’a-’

vance ‘des garanties de paiement des inté-
réts et de remboursement du capital, sur

les débentures qui lui sont offertes, il peut
se trouver, en peu de temps, avec un papier
sans valeur, parce que lentreprise d la-
quelle il a prété son argent, n’a pas réussi
et que les biens immobiliers qui garamtis-
saient son prét, sont dépréciés par cet in-
succés et ne peuvent étre vendus qu’au ra-
bais, ou méme ne peuvent trouver acheteur
" a aucun prix.

““Nous passons actuellement a travers
une véritable frénésie de placement de dé-
bentures, dont une certaine partie sont loin
d’offrir toutes les garanties désirables. Ce
sont surtout ces derniéres que l’on cherche’
d placer d la campagne, parce que les pré-
teurs sont moins méfiants, et acceptent plus
facilement que Uhomme d aﬁ'atres, dans les
vzlles, les arguments qu ‘on avance pour
Vinduire a placer ainsi ses économies.”’

Il nous semble que ce qui précéde devrait ser-
vir de base en principe & 1’émission de toutes dé-
bentures. Cependant, nous ajouterons qu’il est
nécessaire en -plus que le prospectus des compa-
gnies offrant en vente des actions ou des dében-
tures soit trés explicite de maniére & démontrer la
situation financiére de la compagnie, car apreés
tout, c’est 1’information contenue dans le pros-
pectus qui décide le préteur & faire 1’achat de
telles ou telles débentures, et comme pour bien

s’entendre il faut bien se comprendre, il devient
absolument nécessaire que le prospectus soit clair
et précis.

Nous avons devant nous le prospectus de la
compagnie ‘‘La Machine Agricole Nationale, Li-
mitée’’, offrant & la sousecription publique deux
millions de dollars de débentures, et vraiment,
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nous avons rarement vu un prospectus contenant
autant d’informations, mais dans une forme ou
il est aussi difficile de pouvoir comprendre exac-
tement quelles sont les garanties offertes aux
souscripteurs de cette émission. e st g

Dans 1’intérét de nos lecteurs, nous nous per-

mettrons de poser quelques questions, et nous se-
rons heureux de publier dahs notre prochdin nu-
méro les réponses que les intéressés voudront bien
nous faire tenir. R e e T

A la premiére page du prospectus, il est dit:

““Les obligations peuvent étre rachetées, en
tout ou en partie, a 102" plus Vintérét accru, a
trente jour d’avis, le premier novembre 1921 et a
chaque date d’échéance subséquente de Vintérét.”’

Devons-nous comprendre par & que ce rachat est & 1option
du détenteur d’obligations, ou A Yoption de la compagnie?

Dans un autre paragraphe de ce prospectus,

il est dit:

““Le Canuda construisait en 1911 pour une
quinzaine de millions de dollars d’outillage agri-
cole, et il avait recours @ Uimportation pour en-
viron 25 millions. La Province de Québec seule
absorbait le cinquiéme de ce total.”’

’

O0 peut-on se procurer les chiffres pour démontrer que la
Province de Québec seule absorbait pour environ huit millions de
dollars rar année de machines agricoles? N'aurait-il pas fallu
plutot dire cing pour cent? : . o

D’autres clauses se ligent. comme suit:

‘““La Machine Agricole Nationale (limitée)
absorbe les Usines Générales de Chars et Machi-
neries moyennant $1,000,000 d’actions préféren-
tielles et de $2,000,000 d’actions ordinaires. Elle
conserve-dans le trésor $500,000 d’actions préfeé-
rentielles et $500,000 d’actions ordinaires. Son
capital autorisé est de $4,000,000. o

““La Machine Agricole Nationale (limitée)
fait une émission de $2,000,000 d’obligations ga-
ranties d’abord par un actif de $3,567,194.15, en-

de Montmagny, qui se chiffre d $200,000, enfin par
les constructions et Uoutillage nouveauw évalués
a $650,000. - - o _
“‘Le produit net de cette émission est affecté
a ‘payer le passif de la compagnie — $500,000.00
d’obligations 1923 remboursables avant échéance;
$321,000.00 dus aux banques; $89,000.00 de créan-.
ces dwerses; $60,000.00 . pour.-le remboursement
des obligations de la Compagnie de construction,
la balance, déduction faite .des frais d’émission, @
des -constructions “nouvelles tel -qu’indiqué plus

haut et la balance commg capital de roulement.”’ -

.~ Devons-nous: comprendre ‘\que “La Machine Agricole Nationale,
Limitée” a payé pour l'actif des Usines Générales de Chars et
Machineries un million de dollars d’actions.préférentielles, et deux
mil} Qns dg-dallars d'actions %rdinalres. et en plus que, la Compa:
gnie\"La"Machine ‘Agricole Nationale, Limitée’” d assumé le\wu
de “Les Usines Générales de Chars et Machineries, Limitée, soit
cing cént, mille’ dollars d'obligations; $321,000 dus aux banques;
$89;000- de -oréances diverses, et $60,000 d’obligations de la Compa-

_ gnie de Construction de Montmagny? - .
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Une autre clause dit:

““Quand vint la guerre, les Usines Généralcs
adaptérent une partie de leur outillage auz be-
soins nouveauz et, de 1915 a 1918, livrérent powr

. $8,000,000 d’obus et autres -fournitures de gues-

re.”’ ;

"Le bilan mentionne aussi:

“‘Marchandises d’aprés inventaire. $1,054,792.67
Machineries et outillage . 901,519.43
Plans, spécifications, modéles, ma- .

chines et organisation depuis
inventaire, suivant évaluation
par les ingénieurs F, L. Gagnon
et W. Rowlands . . . . . .. e 979,210.38

Devons-nous comprendre que ces marchandises, d’aprés inven-
taire, au montant spécifié, seront toujours une garantie pour les
porteurs de débentures ou seront-elles vendues et remplacées par
d'autres? Cette somme est-elle appelée-d varier? Les prix de
cetle marchanalse ont-ils été calculés au prix coQtant pendant la
guerre, ou aux prix qu’elle pourrait é&tre lgmplaoéo aujourd’hui?

Les machineries et l'outillage sont-elles des nes et de
I'outlllage pouvant servir exclusivement aux nouvelles fins de Ia
compagnie, ou comprennent-elles aussi de l'outillage et des ma-
chineries qui- ont servi & faire des obus et qui nécessitent des
dépenses de transformation?

Les plans, spécifications, mod2les, machines et organisation
depuis inventaire sont-elles des choses pouvant servir entidrement
aux nouvelles fins de la compagnie, ou représentent-elles des plans.
spécifications, modeles, machineries ayant servi &-la manufacture
Jd'obus, et demandant aujourd’hui une nouvelle transformation?

Les ingénieurs F. L. Gagnon et W. Rowlands sont-ils des em-
ployés de la compagnie, ou ont-ils dcs intéréts dans la compagnie”

L'actif de $3,567,194.15 comprend-il tous les immeubles, ou y

a-t-il sur les immeubles des hypothdques ayant priorité sur les
débentures”’ : s ok

Nous espérons que les intéressés voudront
bien nous faire tenir des réponses & ces questions.

Nous serons heureux de les publier dans notre
prochain numeéro. '

LES IMPORTATIONS .DE BANANES AUGMEN-
' TENT

Les importations de bananes ont été beaucoup
plus fortes cette année qu’il y a un an parce que les
compagnies d’importation ont pu 'se procurer de
I’espace sur les océaniques. L’an dernier le tonna-

Mt : i o> . ge était accaparé par le Gouvernement pour le mou-
- sutte par Uactif de la Compagnie de Construction . . po !

vement des troupes. Les arrivages 2 New-York, en

. novembre furent de 285,125 régimes contre 177,250

régimes il y a un an.

NOUVELLE USINE D'’ERAPORATION OUVERTE
EN NOUVELLE ECOSSE .

La Graham’s Ltd., de Belleville, Ont., a ouvert la
dixi®me de ses usines d’éraporation dans la vallée
d’Annapolis, Nouvelle-Ecosse. La dernidre 2 étre
mise en opération.est la succursale de Kentville. La
compagnie contréle A présent soixante usines. Les
dix usines de la Vallée d’Annapélis employeront en-
viron 8,000 boisseaux de pommes par jour. Cette
firme & acheté en Nouvelle-Ecogse ungquart de mil-

lion de barils de pommes pour Févaporation et Iex-
portation. S . .
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LES DETAILLANTS DES ETATS-UNIS DEMAN-
DENT 2 CENTS DE MARGE SUR LA VENTE
DU SUCRE: ILS DISENT QUE CE CHIF.
FRE EST ESSENTIEL POUR UN

- COMMERCE PROFITABLE

Déclarant qu'une marge maximum d’au moins
deux cents la livre de profit sur le sucre est néces-
saire pour le détaillant dans les conditions présen-
tes et avec les frais actuels d'un commerce, la Na-
tional Association of Retail Grocers des Etats-Unia
a soumis Ja question au procureur général M, A.
Mitchell Palmer. Le message de protestation se lit
come suit: )

“Il est respectueusement soumis que le profit
maximum pour la vente du sucre au détail ne de-
vrait pas étre de moins de deux cents par livre, en
s'appuyant sur le fait que les frais de la vente au
détail sont en moyenne de 17 & 20 pour 100 du prix
de vente. Ce ne serait qu’'une marge légitime sur
votre prix de gros noyvellement établl de 12 & 17
cents et serait en conformité avec le 114 cent de
marge permis par 'administration des vivres alors
que le prix de gros était d’environ 914 cents. Le
pourcenwage des frais de magasin a suivi le mouve-
ment d’augmentation des commedités.
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NOUVELLE HAUSSE PROBABLE DES BALAIS

Le marché des balais manifeste une fermeté
considérable et les avis recus indiquent qu'il y aura
une nouvelle hausse au début de la prochaine année
sinon avant,.

Un manufacturier de 'est canadien soulignait
récemment le fait que les augmentations récdntes
pour les produits de fil de fer oonstitueraient un des
facteurs importants de la hausse. En outre ler
manches ont haussé récemment ainsi que les clous
de broche. Au demeurant les prix élevés demandés
pour le mais & balais sont le. plus gros facteur de
hausse et la main-d’oeuvre n’en est pas non plus un
élément négligeablc.

Encore que les rapports du gouvernement indi-
quent que les envois de blé d’inde & balais ont été
plus forts pour les mois'de 1919 que pour ceux cor-
respondants de 1918, cela ne prouve pas que les pro-
visions sont plus grandes.

Les manufacturiers ont différé leurs achats de
matiére premidre dans l'espoir qu’il surviendrait
quelque chose qui ameénerait la baisse. Il s’en est
suivi que lorsque la récolte de 1919 fut mise en gran-
ge les différents manufacturiers se sont dépéchés
de donner leurs commandes pour obtenir des provi-
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sions capables de regarnir leurs stocks dépourvus
C’est-la raison des envois plus forts que précédem-
ment.

De toute fagon, la demande demeure importan-
te, malgré les prix élevés pour cette commodité

CHEF DES VENTES DE L'APPAREIL HINMAN

rant des ventes de H. F.
Bailey & Son, Galt, Ont.,
manufacturiers canadiens
de la machine & traire
Hinman, fait rapport d’un
grand développement de
I'organisatipn des ventes

dant 'année écoulée. C'est
un des hommes les mieux
informés en ce qui a trait
3 lindustrie de I'équipe-
ment de ‘fermes du fait
qu’il posséde une ‘expérien-
ce extrémement - vaste.
Dés I'dge de dix-sept ans,
il entra dans le commerce
~du beurre et du fromage
dans 1'Ontario, et suivit
plus tard un cours spécial sur la laiterie au Collége
Agricole de Guelph ou il obtint ses dipldmes dans
toutes les ‘branches de cette étude, Pendant deux
ans il fut employé comme vérificateur. pour 1'Asso-
ciation Holstein et dirigea ensuite de grosses manu-
factures de fromage et-de beurre. Abandonnant
cette ligne il entra dans le commerce de machinerie
de ferme & Cathcart, Ont., pour tenir la ligne-Em-
pire. Plus tard il fit partie de cette compagnie et
fut nommé subséquemment gérant des ventes de
la succursale de Montréal. Il y a un an, il entra
dans la maison H. F. Bailey. I s’attend 2 .une
grande demande pour la machine & traire Hinman
dans les territoires de 'Ouest Canadien. ‘

‘E. A. Lookyear

v e

LIEUTENANT-COLONEL HERCULE BARRE

A sa séance du jeudi, 27 novembre 1919, la
Chambre de Commerce Francaise du _distriot de
Montréal a adopté la résolution suivante:- - .

Sur proposition de M. Paul Seurot, secondé par
M. Em. Mériot: .

-“La Chambre de Commerce Franga.ise de
Montréal est heureuse d’apprendre la nomination
_de;M. le Lieutenant-Colonel Hercule Barré Cheva-
Her de la Légion d’Honneur, au poste d’Attaché

Commercial du Gouvernement Canadien en France. * '
“Elle voit dans cette nomination, in'témoigna- .
ge d’appréciation du. Gouvernement canadién _en-

vers:M, le Lieutenant-Colone] Barré pour les servi-
© ces qu’il a rendus a la cause des Alliés et le désir
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M. E. A, Lockyear gé-

de. cette compagnie pen-
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du Dominion d’ organiser un bureau dont le but se-
ra de faciliter et d’améliorer les relations commer-
ciales franco-canadiennes

“La Chambre de Commerce francaise désire
que la présente résolution soit insérée aux minutes
et qu'une copie en soit expédiée & M. le Lieutenant-
Colonel Barré et & la Chambre de Commerce du
District de Montréal.” )

La méme résolution a été endossée avec plaisir
par la Chamhre de Commerce du district de. Mont-
réal A sa séance du 3 décembre,

'La nomination du Lieutenant-Colonel Hercule
Barré est bien vue dans tous les cercles com-
merciaux, et nous ne doutons pas qu’il saura rem-
plir ses nouvelles fonctions de maniére & donner -
satisfaction aux commergants du Canada.

' Le Lieutenant-Colonel Barré doit 8’embarquer
la'semaine prochaine pour prendre charge de sa
nouvelle position. '

LE RAPPORT DE SHERWIN-WILLIAMS Co.

Le _ra'pport'de _Sherwin-Willlams Company Li-
mited pour 'année financidre close le 31 aodit et pré-
senté aux actionnaires lors de I'assemblée annuelle,
est I'un des meilleurs que la compagnie ait jamais
publié, puisqu’une seule fois dans le passé les chif-
fres actuels furent dépassés. '

" Ce Trapport fait voir que pour I'année, les re-
cettes, avant prév:sion pour dépréciation et paie-
‘ments des. ¢oupons,’se sont élavées 3 $990,919.03
contre $1,162.06 pour 'année qui a établi le record.

*Aprés qu'il a été prévu 2 -un montant de $125,
830.78 pour dépréciation de $130,070.92 pour paie-
ments des couppns, de $239,750.00 pour les dividen-
des de priorité et aprés déduction de $144,497.83
pour taxes & payer au gouvernement, il reste encore
une balance de $360,769.50 comme Tevenu net, ce

. qui représente le 834 pour cent du capital ordinaire.

" Le fonds d’amortissement qui était, il y a cing
ans, de. $40,000 s’él2ve maintenant & $216,300.00
pour les cing ans et I'encajsse et les obligations en-

_tre les mains des compagnies ﬁduciau-es se mon-

tent & $78,628.38.

Le montant reporté au surplus est de $360,769,-
50, de sorte que le surplus actuel s'éléve présente-

‘ment 3 $2,684,051.88 auxquels il faut ajouter un

fonds spécial de réserve de $100,000, soit un total de
$2 784,051,188 de disponible pour les.dividendes, ou
environ 70 pour cent du capital ordinaire.

- Le. bureau de direction a été élu’ comme suit:

~H'W. Cottmgham ‘hon. C. C. Ballantyne, Wm Mc-

Master, W. J..White, C.R., J. W. McConnell Geo A
Martm, W.. S. Fallis, L
.M. Cottingham a été réélu président l’hon C.C
Ballantyne, wce-président W. S. Fallis a été de nou-
_veau choisi comme directeur-gérant, et J. H. Gordon
va été conﬁrmé dans les fonctions de secrétalre— tré- .
sorxer :
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LES TRIBUNAUX

JUGEMENTS EN COUR DE CIRCUIT

(ie Nationaie de Feuillets Mobiles vs
Corriveau Advertising Service, $46.

Borden's Farm Product vs J. A. Gau-
thier, $25.

A. Thibeault vs C. O. Waldron, $24.

E. Demers vs A. Fox, $27.

D. Laplume vs N. Desgroseflliers, $50.

D. Labelle vs G. F. Faust, $72.

P. M. Beaudoin vs J. Therrien, $14.

P. M. Beaudoin vs A. Slabenno, $46.

Gold Medal Furniture Mfg. Co. vs
Wm, Schonfleld, $47.

H. Lavallée vs R. Lefebvre, $14. ’

P.sA. Desgroseilliers vs A. Heon et al,,
1.

L.-sPlante vs Mme C. E, Jumeau et vir.,
20,

G. H. Thimmeur vs L. Forget, $47.

S. Gold vs J. Hobbs, $47.

So: Financiére Inc. vs A. H. Lavole,
48.

E. F. Emery vs Hears C. Campton,
$50.

Wilson Coal vs J H McCombe, $26.

0. Lecours vs ‘West-End Cleanrs, $42.

0. Soucisse vs J. L. Morin, $60.

J. S. Beaudry vs J. Déry, $16.

A. Ferron vs E. Pautrat ,$10.

J. Vanier vs P. Landry, $90. .

R. Lavigueur .vs J. Brunet, $31. )

Parisian Wardrobe, Ltd. vs A. E. Sil-
verman, $76. -

E. Vinette vs Jos. Bord, $43.

" J. F. Fernet vs E. Benoit, $37.

L Landry & Fils vs8 R. C. Sturgeon,
$317. !

T. Klaman vs A. Carsley, $10.

M. L., H. & P. Co. v&8 J. G. Leduc, $31.

M. L., H, & P. Co. v8 Wm. Kelly, $10.

M. L., H. & P. Co. vs Jas. Hull, $19.

M. L., H. & P. Co. vs N. Brisebois, $31.

Granger Fréres Ltée vs C. Larose,
$36.

H. Fortier .Co., Ltd.-vs J. B. 'VIcCom
ber, Lachine, $55.

JUGEMENTS EN COUR SUPE-
RIEURE

Ludger Emard vs Félix Brunelle,
Montréal, $150.

J. P. Dupuis Ltée vs
Montréal, $170.

Jos. Sanscartier vs Montreal Loc.
Works, Ltd., Montréal, $105.

L. N. Dupuis vs Eug. Boileau, Mont-
réal, $23,000.

Roch Jettj vs Maria Miron, Mme Nap.
Marinier, Mantréal, $2,000. -
Succession J.-W. Molgon vs Vict. Mo-
Bm Art. Mignault, Montréal $50,-

00.

J. H. Goulet vs Marie Guérin Mme J.
E. Beaulieu, Rosalie Racette, Mme
J. E. Guérin, Salon Rosalia, Mont-
réal, $390.

A. D. McGillis et al. v8 Grahams Ltd
Belleville, Ont., $680. "

Ada Wingard v8 Thos H. Ryan, Mont-
réal, $3,000."

Arthur Daigneault v8 Art. Achin, St'
‘ambert $927.

Rlchstone Regd. vs A. Lebo, Mont-
réul $366. -

Mme E. S. Hart vs Succession H. G.
Williams, ‘Westmount, $1,070.

Rosina Morrier vs -Nap. Loiselle,
Montréal,18re classe.

Mendel Mallek vs David Weingarten,
Montréal, $200.

J. A. Julien,
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" E. Desjardins et al. vs Francols Roy,
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F. D. Garrett ‘Vs North Am. Iron &
Metal Co., Montréal, $2,000.
Royal Bank vs D. Labelle, Montréal,

G. Aubertin vs N. Sénécal, 23 décem-
bre, 11 a.m., 221 Préfontaine, Aubin.
Albert Marcil vs Jos. Desrochers, 24

$166. décembre, 11 a.m., 838 Létourneux,
Geo. Millen vs Christy Bell, Montréal, Normandin.
$240. J. O. Tardit vs Ulric Matte, 23 décem-

Z. Pesant vs Successlon David Forget,
Montréal, $1,646.

Cle H. Fortier, Ltée vs A. Patenaude,

+ StJean, $160. ~ décembre, 10 a.m., 87 Parthenals,

Gunns Ltd. vs 0. Hubert, Montréal, Bressard.

$243. A. Clément vs Alired Jacques, 23 dé-
H. Lamontagne, Ltée vs Nap. Duval, cembre, 11 a.m., 24 Guy, Lalonde. °
Montréal, $194. Beaudin Ltée vs Léo. COté, 22 décem-

A. Ferland vs Eug. Leroux, Montréal bre, 1 p.m., 72a Woodland, Brossard.

$100. Mme J. Dumontier vs Edouard Mo-

Cie Terrains Suburbains vs F. Martel. reau, 22 décembre, 2 p.m., 362 Che-

Montréal, $918. teauguay, Brossnrd
Pelletier & Cle vs Beaudin Ltée vs Lewis Koropsky, 22
Montréal, $145. décembre, 10 a.m,, 246 Dorchester,
- Brossard.

* Wm. Fisher vs Vve Geo. McDonald, 22
décembre, 10 a.m., 622 des Erables,
Lalonde.

A. Drouin & Cie vs C. F. Globensky,
22 décembre, 10 a.m.,. 478 Berri,
Brossard. :

A. Lafond vs H. C. Duvert, 24 décem-
bre, 11 a.m., 466¢, 82me Avenue, Ro-
semont, Broasard

bre, 11 a.m.,, 1216 Ontario Est, Nor-
mandin.

H. A, Caillé v& Mme P. Leclair; 22

Raoul Richard,

" VENTES PAR HUISSIER

NOTA — Dans la liste cl-dessous
les noms qui viennent en premier lieu
sont ceux des demandeurs, les sui-

vants, ceux des défendeurs; le jour, Victor Brosseau vs D. Fortler_. 24 dé-
I'heure et le lieu de la vente sont cen(libre, 11 a.m, 869 Drolet, Bros-
.. sard.

v:nentlonnés sasulfe ‘et {6 nonyde J. Juteau & Cie vs Adolphe Tremblay,

I'huissier arrive en dernier liou. . 23 décembre, 10 a.m., 1 Maisonneu-
ve, Lalonde.

Jcs. Friedman vs Arthur Roy, 24 dé-
cembre, 10 a.m., 322 Parthenalis,
Brossard. .

J. ‘B. Valiquette vs Henri Sylvestre,
22 décembre, 11 a.m., 731 Laval,
Brossard.

W. Drouin & Cie vs Rosaire Daoust,
22 décembre, 10 a.m., 519 Ontario,

S. Ernlinder vs Mme J. M. McCarthy,

22 décembre, 11 a.m, 1209 St-Urbain,
Lalonde.

Jos. Burelle vs Wilf. Bigras, 22 dé-
gembre, 11 a.m., 922 Clarke, Lalon-
e

Cohen Ltd. vs Nap. Miron, 23 décem
bre, 10 a.m, 418 Champlain, Bros-

sard.

Cohen’ Ltd. vs Jos. Robillard, 22 dé- Malsonneyve, Brossard
cembre, 1 p.m,, 1111 Gertrude, Bros o
sard.

Jo®, Lebrun vs Lr Coté, 22 décembre,
10 a.m., 72a Woodland Brosgard.
A. Dufault vs R. Lalarme, 22 décem-

LA LOI LACOMBE

bre, 10 a.m., 232 St-Hubert, Lalonde. Déposants Employeurs
.G. N. Beaudoin vs E. Leblanc, 22 dé-
cembre, 10 a.m., 110 Parthenais, T. P. Allard . . . Eaton Shoe Market
Lalonde. Adolphe Beauchemin . Lariviére & Co.
J. E. Montpetit vs Théo. Huerst, 22+ °S. Beaudry . . . .. .. J. H. Gervais
- décembre, 11 a.m., 12 Ste-Zoé, Bros- Ernest Beausolefl . . . . . . C. P.R.
sard. - . A. Bernfer . . Commission du HAvre
L: Sabourin vs L. Aubin, 22 décembre, :B. Bilodeau . Regent Knitting Mills
11 am., 465 des Seigneurs, Brossard.

W Bonneville . . . . . ... ...
. . United Shoe Machinery
. M. H. Péladeau

Mme V. Prlzeau vs Emile Daoust, 22

décembre, 10 a.m., 201 Guy, Bros- Charles Charest .

sard. Jos. Crevier . . . . . . J. J. Payette
Omer Mongeau vs Raben Shapiro, 23 Modeste Dagenais . . . . . . . .
décembre, 10 a.m., 151 Dorchester ....... Hormisdas Lapointe
Ouest, Lapierre. A. Danis . . Magloire Dupuis
R. Tessier vs Malcome Lemieux, 23 H. Forest . . . ... .. B. Bernier
décembre, 10 a.m., 39 Prosper, Mo- Nap. Gagné . . J. E. Desmarais
rin. , . Geo. Gauvreau . . Olivier Gélinas
Jos. Rochon vs Jos. Ward & Co., 22 Henr{ Girard . . . . . . " s e
‘déeembre, 10 a.m., 115 Place You ...... Montreal Tramways Co.
ville, Morin. Chs Godbout . : Wilfrid David
J. H. Hand vs Ls Major, 29 décembre, J. HEtU . i . oo o5 w10 555 @ 9w
11 ‘'am., 4 St-Frs d’Assises, Lapier- . . Can. Pacific Ry., Angus Sho’p
re. Albert Houle . . . . . . . . . « .
‘M.-Lge Pilon vs J. G. Laliberté, 22 dé- - Consumers Sack Supply Co.
cembre, 2 p.m., 16456 Notre-Dame Arthur Lamarche .....

. . Can. Pacific Ry., Angus Shop
Alfred Lavoie . . Steel Co. of Canada
Albert Lescarboau . . W. K. Trower
S.Marks . . . . .. Mutual Life Ass.
Omer Meunfer . . Century Coal Co.
Georges Paterson . . . . . . . ..

. .Bell Telephone Co. of Can., Ltd.
Joseph Perrault . Médéric Sansregret
Arthur Plouffe . Wilders Furniture Co.
Willie Poitras . . Antolne Despatis
FErnest Sigouin . . . . J. Leclalr
Edouard 'rremblay . Altred Mercure

sot

Ouest, Desmarais.

Jr,-24 décembre, 10 a.m., Riviere des
Prairies, Desmarais.

British & Colonial Furniture Co., Ltd.
vs D. N, Nicholson, 24 décembre, 10
a.m., 146 Laurier Ouest, Pronlx. - -

wilder Ltd. vs E. Whitting, 24 décem-

. bre, 2 p.m., 5689 Mo'kslanrf Proulx.
P. E. Layton et al. v8 Chas Guérin, -
22 décembre, 10 am,, 37b Tabre,

Morin. .
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Rense’gnements du District de Sherbrooke

ENREGISTREMENTS AU BUREAU D'ENREGISTREMENT
DE LA DIVISION DE SHERBROOKE PENDANT LA
SEMAINE FINISSANT LE 6 DECEMBRE 1919,

HYPOTHEQUES

Dame Léon Mailloux & F. E. Danforth pour $300.00, affectant
partie lot 9, Waterville.

Louis Gillick & Sherbrooke Loan & Mortgage Co. pour $3,600,

" affectant: lot 1402, quartier sud, et droit de passage d'une
" ‘partie du lot 1406.

Louis H. Olivier & James 8. Mitchell pour $65,000.00, affec-
tant partie lot 1265, quartier sud.

Dame Louis Carrier & Emmanuel Leclerc pour $1,000.00, af-
fectant lots 7a, rang 3 et 7c et 8e rang 2, Compton.

T. T. Delisle & La Banque Nationale pour $8,066.14, affectant
lots 16b-266 & 250 inclusivement; 263 & 277 inclusivement;
279 & 302 inclusivement; 334 & 364 inclusivement; 366 &
409 inclusivement; 411 & 469 inclusivement; tous dans
le rang 9, Ascot. :

T. T. Del'sle & La Société de Préts et Placements de Québec
pour. $26000.00, affectant lot 1325 et lots 1247 et 1276,
quartier sud.

Arthur Chevalier & Dame Joseph Massé pour $5,000.00, af-
fectant lot 202, quartier centre.

Ludger Cantin et Auguste Charest & Dame Joseph Massé
pour $16,000.00, affectant lot 230-4, quartier centre.

QUITTANCES

Dame Léandre Sasseville & Dame Léon Malilloux, hypothéque
du 12 octobre 1917.

Joseﬁl 1Cx'oteau A Georges Auger, hypothique du 22 avril

1 . .

Succession de Dame Augustin Morin & George Morin, hypo-
théque du 24 septembre 1912.

Mie E’ C. Tétu et al. & Dame F. X. Tremblay, hypothéque du
16 février 1901. :

Théode Camirand & Arthur Chevaller, hypothéque du 9 aont
1918.

Dame Joseph Massé & Arthur Chevalier, hypothédque du 3
aoft 1918,

Willilam Ramsay & Ludger Forest et J. W. Grégoire, hypo-
théque du 11 mai 1910. : 5 .

Gladden Sisco & Dame A. G. Parsons, hypothéque du 22 juin
1899. :

F. C. Cleveland & P. A. Parsons, hypothdque du 17 juin 1904.

Ludger Forest & Dame Octave Demers, hypothéque du 26
novembre 1913. . :

J. A. Leblanc & J. A. Corbeil. hypothéque du 16 novembre 1907.

Dame Joseph Corbeil & P. M. Corbeil, hypothéque du 17 avril
1916. :

J. D. Bush & Napoléon C6té. hypothdque du 19 novembre 1919.

Succession Joseph Paré & Henrl Benoit et al., hypothéque du
11 décembre 1914.

Long Bros. et al. & Dame Benjamin Lebrun dit Caron, hypo- .

théque du 2 septembre 1893.

Télesphore Daigle & "Alfred Couture, hypothéque du 1ler
mars 1913.

Mlle Alice Guay & Télesphore Daigle, hypothéque du 6 no-
vembre 1908. )

L. T. Beaudoin & T. T. Delisle, hypothdque du 29 novembre
1918. :

Codére & Fils Ltée 2 T. T. Delisle, hypothéque du 17 mars
1919.

Séminaire St-Charles-Borromé & T. T. Delisle, hypothéque
du 26 mars 1918. :

W. H. Wiggett & Ernest et Rémi Cousineau, hypothéque du
29 juin 1916.

John Edwards & Ludeer Cantin et Auguste Charest, hypothe-
que du 7 juin 1917.

Sherbrooke Loan & Mortgage Co. & E. D. Kelly, hypothéque

“ @23 juin 1916. .

Sherbrooke Loan & Mortgage Co. & George Long, hypothéque
du.b jui'let 1917 et 12 novembre 1918.
Sherbrooke Loan & Mortgage Co. & Sherbrooke Cong. of ‘the
Methodist Church, hypothéque du 19 novembre 1912.
Sherbrooke Loan & Mortgage Co. & Thomas Théberge, hypo-
theque du 7 juin 1918. -

B. G. Wiggett & Fred. Parkin, hypothéque du 21 septembre
1914.

M. W. Mitchell & Dame J. H. Bell, hypothéque du 30 novem-
bre 1918.

Thomas Smith & George Edgecombe, hypothéque du 7 mai
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J. A, Stewart & D. W. O’Keete, hypoth2que du.13 octobre 1917.

DamegW. C. Clark & F. J. Fortin, hypothdque du 5 décembre
1916, -

Main-levée par R. F. Collins & T. T. Delisle, dégageant les
lots 16b-38, 41, 67, 88 et 89, rang 9, Ascot.

Main-levée par O. C. Morisette & Arthur Chevalier, dégageant
lot 202, quartier centre.

Main-levée par A. M. et J. K. Edwards & Ludger Cantin, dé
gageant lot 230-4, quartier centre.

Bail par Arthur Chevalier & Dame J. G. Gagnon, partie lot
206, quartier centre, pour 2 ans, pour $1,248.00 pour le
dit terme.

Bail par Dame Edouard Boudreau & Moses Steinfeld, pour 3
ans, pour $900.00 pour le dit terme, aussi avis déclarant
le dit bafl affectant partie lot 1302, quartier sud.

Avis cadastral par-Dame A. G. Parsons, affectant lot N.
ba, rang b, et lots 6d et 6e, rang 4, Compton.

Dissolution de société par W. B. McCaw et A, C. Bissell sous
le'-nom de “The McCaw-Bissell Furniture Company”.

Acte de société par W. B. McCaw et Alfred Avery sous l‘e
nom de “The McCaw-Bissell Furniture Company”.

Derniéres volontés et testament de Dame Narcisse Dudevoir,
avec transmission affectant la moitié indivise du lot 20a,
‘rang 2, Compton, 1égué & sa fielle, Mary Lucy Dudevoir.

Recu du percepteur du revenu provincial déclarant qu'aucun
droit n'est exigible sur la succession de Narcisse Dude
‘voir, affectant lot 20a, rang 2, Compton.

_ Dernfdres volontés et testament de feu L. A. St Jean, avec

transmission affectant lot 122, quartier centre, 1égué a
son épouse, Juliette Zoé Cimon.

Regu par le percepteur du revenu provincial déclarant qu'au-
cun -droit n'est exigible sur la succession de feu L. A.
St-Jean, affectant lot 122, quartier centre.

Jugement ‘par V. J. Morisset vs J. C. Gagné pour $65.36, avec
intérdt et frais, aussi avid affectant un quart indivisés
des lots 1324, quartier sud, et lot 447, quartier est.

Recu du percepteur du revenu provincial déclarant que les
droléts sur la succession de feu Isabella M. Short ont été
payés.

Recu du percepteur du revenu provincial déclarant que les
.droits sur la succession de feu Dame Susanna Short ont
été payés.

Dernferes volontés et testament de feu W. 8. Pocock, avec
transmission affectant lot 6a, 6a, rang 4, 64, 6c et 6d,
rang 3, Compton, 16gué & son épouse, Dame Isabella Lind-
say Church. .

Recgu par le percepteur du revenu provincial déclarant qu'au-
cun droit n’est exigib'e sur la succession de feu W. 8.
Pocock, affectant lots 5a, 6a, rang 4, 6d, 5c et 5d, rang 3,
Compton.

Transfer par Wilhrod Bibeau & F. X, B. Codére de $975.00
dus par J. P. Brodeur. ’

Acte de société par Owen Murphy et O. W. J. Murphy sous le
nom de “Owen Murphy & Son".

Droit de passage par H. E. Thompson & The Southern Ca-
nada Power Co., Ltd., sur lots 819 et 320 Orford.

Droit de passage par Dame G. G. Vallée & The Southern Ca-
nada Power Co., Ltd., sur partie lots 34 et 87, Orford.

Droit de passage par H. W. Walite & The Southern Canads
Power Co., Ltd., sur-lot 39, Orford.

Droit de passage par Francois Therrien & The Soutbern Ca
nada Power Co., Ltd., sur lot 35, Orford.

Droit de passage par Clovis Roy & The Southern Canads
Power Co., Ltd., sur lot 222; Orford.

Droit de passage par Arthur Arbery & The Southern Canads
Power Co., Ltd., sur partie lot 697, Orford.

Déclaration de déces et transmission par Dame J. J. Rule
- déclarant que feu John J. Rule est mort le 10 juillet 1911.
intestat et que sa succession comprend le lot 5g, rang 10,
Ascot, revenant & son épouse, Dame John J. Rule et’81~

Recu par le percepteur du revenu provincial déclarant qua
cun droit n’est exigible sur la succession de feu John J.
Rule, affectant le lot 5g, rang 10, Ascot.

Re:iseig_nements‘_ de Trois-Riviéres et

d’Arthabaska

BUREAU D'ENREGISThEMENT, CITE ET "DISTRICT
DES TROIS-RIVIERES
Semaine du 2 au 10 décembre
Vente — Arthur Ls Gélinas & Adolphe Houde.
‘Donation: — Dame Théodule Houde & Adolphe Houde.
Vente — A. Lebrun et P. D.-Forest & Alexandre Alain.
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Vente — Uldéric Lampron & Thomas Lampron.

Quittarlxce — Percepteur du Revenu & Succ. Vve Jos. Desau-
nafs.

Vente — Josephat Géllnas & Moise Hubert.

Ren‘gnclatlon — Wilfrid Lafreni®re 4 Succ. Onés. Lafre-

nidre.

Obligation — Chs Ed. Allard & Geo. Levasseur.

Obligation — Thomas Marcouiller & Joseph Lajoie.

Edmond Aucoin & Joseph Grenfer.

Obligation — Arthur Lehoux & Grégoire Velllette.

Joseph St-Onge & F. X. Nobert.

Alph. Marcoulller & Dame Benj. Bourgeols.

Vente — Napoléon Lapointe A Wilfrid Lachance.

Vente — Treffléd Guilbert & Dorius Dupont.

Vente — Alex. Collins et al. A Arthur Parent.

Quittance — Shaw. W, & P. Co. & Alfred Pathier et al.

Quittance — J. N. Bourassa & Arthur Lehoux.

Quittance — Alph. Frenette & O. J. Gélinas.

Quittance — Eucher Masse A Jos. Montplaisir.

Echange — Roméo Racine A Sévare Gélinas.

Transport — Sévére Gélinas & Alfred Morin.

Cesslon de droits successifs — Laura Berthiaume a Adolphe
Berthiaume. -

Obligation — Dame Jos. Bruneau & Jos. Nault.

Obligation — Ephrem Matteau A Malvina Lavergne.

Obligatlon — Joseph Goulet & Rév. Edmond Metcier.

Déclaration pour radiation — Alph. Marcouiller.

Déclaration pour radiation — Jean-Bte Pellerin

Déclaration pour radiation — Raphaél Bourassa.

Déclaration sociale — Shawinigan Fish Market.

Vente — Choquette & Lebrun & O. Zéph. Paquette.

Vente — Joseph Léonard ‘A Arthur Reniére.

Vente — Hilarion 8t-Onge & Francgols der Kinderen.

Vente — The Shaw. W, & P. Co. & Octave Beaulieu.
Vente — Phillas Déry & Napoléon et Joseph Déry.
Vente — F. X. Lambert & Wilson Mongrain.
Vente — Grégoire Bofsvert & Wilfrid Gélinas.
Vente — Grégoire Bolsvert & Denis Gélinas,
Vente — Grézoire Belsvert & Louis Gélinas.
Vente — Wilfrid Gélinas a ILouls Gélinas.
xen:e — S4vére Gél'nas & Elzéar Chainé.

ente —

Elzéar Chaind & Cyprien Chainé,
Vente — Fabrique St-Philippe A Emile Poliquin.
Quittance — J. B. Pellerin & Urbain Duchesne,
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Quittance — Clara Lavergne & Urbain Duchesne.
Quittance — Geo. Lafontaine & Louis Gauthier.

Quittance — Narcisse Pelletier & Reine Francoeur.
Quittance — A. A. Paquette & Nicolas Huses et al.
Quittance — Uldéric Leblanc & Mike Wynoradnik.
Quittance — Consuelo Drolet & Georges Baril.

Quittance — The Shaw. W. & P. Co. & Jos. et Philémon

Trudel.

Quittance — Gédéon Morel & Louis Guirard.

Quittance — Racine & Caron & A. E. Guillemette.

Quittance — Jean Gélinas A Elzéar Cha!né.

Quittance — Rose Anna Chainé et al. & Elzéar Chainé.

Quittance — Eméry Massicotte & J. A. Peltier.

Résiliation — Arthur Désaulniers & Philias Pellerin.

Main-levée — Philippe Bourassa.

Bordereau d'hypothéque — Three Rivers Shipyards & Cor-
poration des Trois-Rividres.

Vente — Barbara E. Forsyth & Dame Albert Blanchette.

Vente — David Pratte & Dionis Bolsvert.

Vente — Chs Hamelin & Dame Chs Leclerc.

Vente — Guillaume Courtois & Xavier Beaudry.

Quittance — Eva Beauchemin et al. & Nap. Parenteau.

Quittance — Jules Projean A Jos. Lessard.

Quittance — Percepteur du Revenu & Succ. Dina Beau-
champ.

Quittance — Dame J. H. Leduc et al. & C. J. Gélinas.

Obligation — Jos. (. Labarre et al. & Benj. Bourgeols.

Ubligation — Eudore Deshaies & Dame F. F. Farmer.

Promesse de vente — Honoré Sévigny & Arthur Trempe.

Echange — Alexis et Ernest Blanchet & Jos. Giasson Rivard.

Echange — Harry Ferron et Emile Ferron, .

JUGEMENT EN COUR SUPERIEURE
Corporation de Ste-Thecle vs Adjutor Laroche et al., $700.
JUGEMENTS EN COUR DE CIRCUIT

Donat Cloutier, Cap de la Madeleine vs Alphonse Godon,
$17.50.

Ovide Bonin, Cap de la Madeleine vs Ovide Carle, méme
lieu, $2.00. . :
Joseph Fortier, Trois-Riviéres vs La Cle de Granit Artificiel,
méme lieu, $59.50. "

Hector Aubain, Cap de la Madeleine vs Frs alias Frank Du-
bnis, $26 00. s

Jeseph René Reaudet, Shawinigan-Falls vs

Elisé Morin,
méme lfeu, $76.00.

LA CONSTRUCTION

CAP DE LA MADELEINE

Entrep0t de $20,000 pour Thos.

Argall, Trois-Rividres. Cet entrepot
servira pour emmagasiner de la pein-
ture et de la machinerie.
. 2 logements de $6.000 sur la rue
Ste-Madeleine, Pont St-Maurice pour
Nicolas Chenevert. On est A lever
les murs.

Moulin & scie de $100,000 sur la
propriété Ogden, pour J. A. Rousseau,
Ste-Anne de la Pérade. Le proprié-
taire est & la recherche d’un bon site
sur la rive est de la rividre St-Mauri-
ce, au Cap de la Madeleine. Le pro-
priétaire achétera les matériaux dont
il a besoin.

DRUMMONDVILLE

Fabrique de $75,000 pour la Butter-
fly Hosfery Co., Architectes: J. M.
Robertson Ltd., 20 rue St-Nicolas,
Montréal. On est A lever les murs.

GRAN'MERE

Installation de compteurs électri-
ques de $10,000 pour le compte du
conseil de ville. Maire: P. C. Neault.
Ingénieur: M. Dubé. La municipalité
sera sur le marché pour des compteurs
électriques.

LIMOILOU

Addition & un magasin, $1,600, 74,
3¢me rue, pour The Quebec Glove
Leather Mfg Co. Propriétaire: Alex.
Grenfer. Lg travail sera fait a la

lournée. .. .
~ MONTREAL

Deux résidences de $15,000, sur i'a-
‘*nue Lansdowne, Westmonnt, pour

Isaac Collins, 207 avenue Ash. Le
travall sera commencé cette semaine
si le temps le permet.

Résidences de $7.000 chacune, a la
Ville Mod2le dh Mont-Royal pour la
Model City Housing Co, Ltd., 304
immeuble Eastern Township -Bank,
qui s’attend de construire entre 100 et
160 résidences l'an prochain.

Théatre de vues animées, sur l'a-
venue Bernard pour Geo. Gladianos,
2498 avenue du Parc. L’architecte
n’est pas encore nommé. On s'attend
de commencer les travaux le prin-
temps prochain.

Addition de $70 000 & une manufac-
ture, sur la rue d'Argenson pour la
Dougall Varnish Co., Ltd., 305 rue des
Manufacturiers.

2 résidences de $26000 sur l'ave-
nue Connaught pour W. T. Trenhol-

me, 150 avenue Brock. On est A lever
les murs.

Résidence et garage de $12.000 dans
le haut de la rue Belmont, Westmount
pour John Watson, 167 rue Welling-
ton. On est & lever les murs.

QUEBEC

Garage, angle des rues de la Cou-
ronne- et Fleury, pour-la Frontenac
Realty Co,. Gérant:.Dr M. J. Mooney.
58 CoOte du Palais. Le contrat sera
bientdt accordé.

Addition & une résidence, $1,500, 25
rue Aberdeen pour F. Parent. Le con-
trat a été accordé et les travaux
viennent de commencer.

- 8T-JEAN

‘Fabrique de sofes de $30,000, sur la
rue Riehslieu' pour la Belding Paul

& Corticelli Ltd. On est & lever les

murs.
8T-HYACINTHE

Fabrique de coton, sur la rue La-
framboise pour Roland H. Ballou, 1406

. Turks Head Bldg., Providence, R.I.

Les travaux doivent commencer im-
médiatement.

ST-ANICET

Résidence pour Napoléon ,Dubuts.
Les travaux commenceront au prin.
temps.

S8T-GUILLAUME D'UPTON

Salle publique de $18000 pour le
compte du conseil de ville. Archi.
tecte: L. J. Caron, Nicolet. Des sou-
missions seront recues jusqu’'au 16
janvier par Théo. Vanasse, St. Guil. -
laume d'Upton. Aucun matériel n’est
acheté.

TROIS-RIVIERES

14 magasins de $84.000, sur la' rue
Royale, pour J. B. Richer, de Trois-
Rivieéres et Joseph Trudel, de Viau-
ville, Montréal. Le site a été acheté.

Patinoir et garage, $80,000, sur la
rue des Forges pour J. B. Richer et
Jozeph Trudel. Le site a été acheté.

Moulins & papler et & pulpe de
$6,500,00 sur la rue St-Charles, pour
la St-Maurice Lumber Co, 2 rue
Notre-Dame. Gérant: R. T. Remsen,
Les travaux en brique sont commen:

* cés. . ..
- 200 logements de $600.000, sur,la
rue St-Mdurice pour la Three Rivers
Housing Association. = Les travaux
doivent commencer bientot.

. Boulangerie sur la rue .Bonaventure
pour L. P. Desaulniers, rue Alexandre
compldtement détruite par le feu.
Elle sera reconstruite immédiatément
au cofit de $6,000,
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Le Ma:’ché; de l’A'limentation»-

Mercred! soir, le 17 décembre 1919,

Il n'y a pas de changenent & enre-
gistrer sur le march8 local des porcs
vivants. Les offres ont ét§ peu consli-
dérables et il y a eu une . demande
continuelle de la part des acheteurs
locaux et des ventes de lots de choix
ont &té faites de $16.60 2 $16.75 les 100
Ibs, pesés .en descendant des chars,
Ya plus grande partie de ces ventes
étant faites au dernier chiffre cl-des-
sus mentionné. Le ton du .marché
pour les porcs abattus é&tait plus fer
me avec. une demande améliorde par
suite de la température plus frelde
que nous avons actuellement, et des
ventes de porcs légers abattus A la
campagne ont &té faltes de $22.50 2
. $23, ot lourds de $20 a $21, tandis que
le stock frais tué a .I'abattoir de Ia
-ville s'est vendu a $24.50.

Le marché des viandes fumées et

préparées n'offre aucun changement
digne de mention, les prix sur toutes
les -lignes restent stables avec un
commerce raisonnable passant pour
le marché local et celui de la campa-
gne et des ventes de jJambons de 8 &
10 Ibs ont &té faites & 38c la’ livre;
de 12 2 15 |bs, de 33c & 34c et lourds
& 32¢c. ' Le bacon a dé&jeuner ordinaire
s'est vendu 40c; le Windsor de cholx
de. 42c & 45c, et le bacon - désossé
Windsor a 45c. ;
" Un bon commerce est rapporté pour
le lard, et le marché a &té actif avec
des. ventes de saindoux canadien pur
de 29c 2 30c la Ib. en seaux de bois de
20 Ibs et & 28¢c en tierces.

LE MARCHE DES PORCS MONTE;
LE BOEUF PLUS CHER AUSSI

Viandes fralches — Bien que le
* marché des porcs ait .&té plus facile
au cours de la semaine, il s'est affer-
mi et des lots cholsis se sont vendus
de $16.50 & $17.75. Les porcs abattus
de choix se sont vendus jusqu'a. date
) $25 le quintal, tandis que le porc
abattu a°la campagne se vend de $1
a $2 de molns.
Les prix ont considérablement mon-
té poyr les divers morceaux du boeuf,
. les bouvillons et les vaches se ven-
dant plus chers. Les veaux de choix,
auasi, se vendent plus chers. La de-
mande syr le marché est trds active.’
Nous cotons: . —

Porcs vivants . . . .. . k1675-

Porcs préparés—
Tués aux abattoirs, petits
. .8690 . .. .. L. . 24,00 24.G0
* Abattus & la campagne .. 22.00 27.00

- Mouton, 45-50 lbs No 1

Porc frais—

Qigot de porc (trimmé) . .... 031}

Longes (trimmées) . ... .... 0886
Longes (rfon trimmées) . .... 0.82
Epaules (jrimmées) . . . .... 0.26
Saucisse de porc (pure) . .... 0.24
Saucisse de ferme . . . . .... 018

Boeuf frais—

(Steers_et. Helfers):
Quartiers derriére . . . 0.26
Quartiers devant . . . . 0.156
JONEOB . o« o o o 0 o i
COtes . . . . . .. sliel Veive
ChuckSs . . ¢ ¢+ o o o ¢ o o . oose
Hamches . . . .. .. ..

(Vaches)—

Quartiers derriére . . . 0.19
Quartfers devant . . . . 0.12
Longes . . . . . ¢ <« & eees
Cotes . . . . .. ... .
Chucks . . . . . S s W e
Hanches . . . . . . . .
Veaux (suivant qualité) . 0.22
Agneaux, 50-80 1lbs (en-
tiers), la lb. . . . . .

0O bt e DO 0O RO
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LES JAMBONS ET LE BACON
BAISSENT; LE PORC EN BARIL
AUSSI

Viandes préparées — Les prix ont
enregistré un déclin sur les jambons
et le bacon, les changements se pro-
dulsant graduellement, et le résultat
logique de Ia baisse des prix des porcs
vivants et abattus. La demande pour
les deux lignes est de saison, blen
qu'elle ne soit pas excesgive. Les
stocks sont suffisants.pour répondre
aux besoins du commerce.

Jambons— . ‘
810'livres . . . .. ... oo 034
Medium, fumsé, la livre:
1214 lvres . . . . .., .l 0.32
14-20 Mivres . . . .. ... 0.31 0.32
20-25 livres . . . . . ... vaeie lewels
26-35 lfvres . . . . . ... e.. 0253
Plus de 36 livres . . . .. .... 0.26
Bacon— .
Déjeuner . . . . .. ... . 039
Windsor . . . ... ... eees 050
Cottage roulé . . . . . . cene 0:29%
Jambons Picnic . . . . . .. 024

Porc en baril—
Canadian short cut (brl)

morceaux de 26-35 : . . .... 54.60
Dos clear fat (brl) mor-

ceaux de 4060 . . . , .... 6100
Porc_heavy mess (brl) . . .... 50.00
Boeuf plate . . . . . . . .... 30.00
Boeuf mess . . . . . ... oo 2300

Porc engralssé aux pols . .... 50.00

LE COMMERCE SE FAIT A DES
PRIX STABLES; LES VIANDES
EN GELEE

"Viandes en gelée — Les prix restent
fermes sans’ changement. ‘pour ‘les
viandes cultes et en gelée, et bien
qu'il n'y ait pas une demande ocon-
sidérable pour les diverses lignes, les

ventes sont assez bonnes pour la sai.
son. La mincemeat continue d'dtre
stable et se vend trés bien, et les prix
sont fermement maintenus, surtout
pour les mellleures qualités.

Nous cotons:

Téte en fromage . . . . . 0.14 0.15
Laugue de boeuf en gelée, choix 0.55
Langue de porc en gelée . . . 0.40

Jambon et langue, la lb. . . . 030
Veau et langue . . . . . . . . 0.23
Jambons, cufits- . . . . . 0.46 0.49
Epaules, rotiles . . . . . . + ...
Epaules, bouillies . . . . . .. 044
PAtés de porc (douz.) . . . . ....
Boudin, ladb. . . . . el h 6 e s 0.12
Mince meat, lalb. . . . . 0.15 0.9
Saucisse de porc, pure . . .... 023
Bologne, lalb. . . . . . . veew 013

LE MEILLEUR BEURRE DE CRE.
MERIE S8’EST VENDU A
L'ENCAN A 61c

Les arrivages de beurre hier ont
consisté en 1326 paquets comparés a
2,174 pour-le méme jour de la semaine
dernidre et 233 pour la méme date de.
I'an dernier. A la vente & I’encan
faite au Board of Trade, 800 paquets
furent offerts en vente, dont 515 pa-
quets é&talent' du beurre de crémerie
frais de la mellléure qualité qui s'est
vendu 2 61c la-Ib;, soit un dé&clin de
67c la Ib. comparé au prix obtenu le
1er décembre pour la. méme qualité
de beurre. 1l y avait &galement 285
paquets qui furent mis en vente, mais
comme le prix n'était pas satisfaisant,
aucune vente ne fut faite. A part ces
offres, le marché. a &té tranquille et
aucun commerce important n’est rap-
porté, la demande de toutes les sour-
ces &tant plutdt limitée.

Nous cotons:

Le meilleur crémerie . . 0.67 0.67!

Le meilleur courant . . . 0.62 0.64
Bon crémerie . .-. . . . 0.65 0.§§
Le meilleur de ferme . . 0.62 0.62

LE TON DU MARCHE DU FROMAGE
EST STABLE

Les arrivages de fromuge, hier, ont
consisté en 170 boftes, contre 808 boi-
tes pour le méme jour de 'li semaine
dernidre, et 164 boltes pour la date
correspondante de I'an dernier. Le

-ton du marché reste stable, mals il n'y

a pas ‘d’amélioration dans la demande
pour les approvisionnements de toutes
les solirces, et'les affaires en général
sont trds tranquilles avec des cota
tions difficlles & donner dans le mo-

’l\’ﬂdllt.- :
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PEU DE CHANGEMENT SUR LE
MARCHE DU SAINDOUX

Saindoux — Le marché n'offre pas
de changement Important 2 signaler
et il se. résume 2 une diminution du
cholx, le prix des tierces restant 2
29¢ la Ib. La demande est trds active,
vu que nous sommes & une époque ol
il se fait beaucoup de cuisine pour les
fétes.

Nous cotons:

Saindoux, pur—
Tierces, 40 1bs, la 1b. . . .... 0.29
Tinettes, 50 1bs, la 1b. . . .... 0.29}
Seaux, 20 lbs, la 1b. . . 0.283
Morceaux, 1 1b,, la 1b. . 031 0.32

LE CHOIX DES PRIX DE LA GRAIS-
8E VEGETALE DIMINUE

Graisse végétale — Blen qu'll y ait
peu de changement a enregistrer
cette semaine sur le marché de la
gralsse végétale, le.choix s'est rétréci
un peu, par suite de 1a kase plus fa-
cile qul régit le marché du saindoux.
Les ventes lont utlsfaluntes pour
la saison.

P §
Nous cotons:

Saindoux, pur—- -
Tierces, 40Q 1bs, 1a 1b. . .... 0.28%
Tinettes, 601bs . . .. . veeo 0283
Seaux, 20 1bs, la 1b. 0.282
\lorcean de 1.1b,, la lb 030 0.304

LA MARGARINE S8ANS CHANGE.
MENT; LES VENTES PEU
CONSIDERABLES

Margarine — Le marché de la mar
‘garine n'offre pas de changement no-
table. Les producteurs, en général,
ne sont pas satisfaits de leurs ventes.
Il semblerait que, quoique le prix du
beurre monte continuellement, la mar
garing ne se vend pas autant que I'on
s’y attendait. Les prix sont sans
changement, les melilleures qualltés,
en morceaux, se vendant 38¢c et 39c
la Mivre,

Nous cotons:

Margarine—
En morceaux, suivant’ la

en qualité, lalb. . . . . 0.36 0.38
En tinettes, . suivant la

qualité, la 1b. . . . . 0.31 0.34

LE MARCHE DES OEUFS EST

FERME

Il i’y a pas de changement imjjor-
tant 23 sgignaler sur le marché des
oeufs. La demande de la part des
épiciers et des autres commert ;ants
Pour de petits lots pour répondr z aux
besoins immédiats -est .bonne, et un
commerce actif a &té passé d ans. le
gros pour les meilleures qualit &s.

\ Voiel les prix du gros que v ous co-
ons: ,

0.8',) 0.90
...... veei . 7:0.65
ff,l ce.n . ULl 087 088

z Oo'oupu‘\qg 93030055

LE MARCHE DES' VOLAILLES EST
' ACTIF

" Le seul' changement d'importance 2
signaler sur le marché des volallles
préparées a été une autre avance de
1c la Ib. dans les prix des dindes, par
suite de la demande crolssante conti-
nuellement pour ces olseaux, et des
ventes de lots de choix ont &té faites
de:52c A 53c la |b.,, et pour ceux de
qualité inférleure & 51c. Les stocks
des autres lignes ont &té suffisants
pour répondre & tous les besains et
les prix restent fermes, En somme,
le marché est actif et il se fait un gros
volume .d'affaires, par suite de I'ap-
proche de la salson des fdtes.

Nous cotons:

Dindes, la 1b.:

Choix . . . . ... ... 0.52 0.53
Bonnes . . . . . . . .. 051 0512
Ordinajres . . . . . . . oo 050
Poulets:
Choix . . . . . . ... 0.33 0.36
Bons . . .. ...... 0.30 0.32
Ordinaires . . . . .. .. 0.26 0.29
0168 = v 555 s s e 0.30 0.32
Canards . . . . . . . . 0.38 0.42

\ :
LE COMMERCE DU POISSON EST
AIDE PAR LES JOURS DE
JEUNE

Poisson — L'approche des Jours de
jetine, dans cette partie de la province
de Québec a contribué 2 améliorer la
demande pour les diverses variétés
de poisson et l'on fait rapport que le
commerce est actif. Les prix de quel-
ques-unes des variétés de poisson
Jfrais et gelé, tel que le haddock, la
morue, etc., ont été un peu plus fa-
ciles. Les huitres et les crevettes, le

- poisson fumé et. préparé sont en de-

mande active et les prix restent
stables. '

Nous cotons:

Poisson frais ‘
Haddock . . . . . . . . 0.073 0.08%

Morue, tranchée . 0.11 012
Morue pour le marché . 0.073 0.08
Carrelets . 5 008 0.10
Crevettes . . . . . . . 0.45
Homards vivants . . . . ... 040
Saumon (B.C.), la Ib,

TOUg® . . .+ .+ o+ e 030
Maquereau . . . . . . . veee 017
Poigson blanc . . . . veeo 016

- Polsson fumé
Haddies, BXs, la 1b. . . 012 0.13.

Filets . . . .. . 017 018
Bloaters, la bolt.e e e e e .. 250
Kippers ........ 2.20 2.40

Polisson gelé

Gaspereaux, la'lb, , . . 0.063 0.07
Flétan, gros et petit . . 019 0.20

Flétan, de I'Ouest . . . . 020 021
Flétan, moyen . . . . . . 0.21 0.22
Haddock . . . . . .7. .70.07 0.07}
Maquereau . . . . . . . 015 0.16
Doré . . ¢ « v e s . . 015 0.16

Morue..en tra.nches ... 0,093 010

Saumon de Gaspé, la 1b. 0.24 0.26

- dé, est plus ferme. "
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Poisson salé

Morue—
Morue, gros baril, 200 Ibs .... 21.00
Morue, No' 1, medium, brl .

de 200 1bs . . . . . . weeo 20.00
Morue No 2, brl de 30 lbs .... 1800
Pollock No 1, brl de 200 e

Ihs . & s o0, .. 15.00
Morue, sans arétes (bof-

tes de 30 lbs), la lb. . .... 0.20
Morue, sans arétes, (car-

tons de 24 ibs), lalb. . .... 0.20
Morue. (Ivory), morceaux .

de 2 1bs, boites de 20

Ib8 o v o5 v v e e . wee 018

Morue, sans arétes (2
Ibs) . . . ... ... wne 0,28
Morue, en filaments (bof-
tes de 12 1bs) . . . . 240 250
Morue séchée, baril de
100 1bs . . . . .. .. «v. 16.00
L'EPICERIE

Toutes les raffineries vendent ac-
tuellement leur sucre raffiné sur la
base de $12 les 100 livres. Le sirop
anglais de Lyle a &té réduit d’un dol-
lar la calsse. La choucroute et la rhu-
barbe se vendent moins cher aussi.
Les poudres aux oeufs et a flan se
vendent plus chires. Le prix des pé-
ehea, gallon, a monté également. Une
marque de flocons de blé se vend
plus chdre et il y aura blentdt une
hausse d'enregistrée sur I'avolne en
paquets. Le Jus de ralsin de Walch 8¢
vend 60c la calsse plus cher pour les
grandes et les petites dlmenslons. Le
Castorla a, monté, de méme la poudre
d’ammonlaque. Le chocolat de Baker
se vend 40c la livre pour qu Yie. La
corde et la ficelle de coton ont. subl
une hausse. Les cafés de Rio ont
balssé de deux céntins et les mell-
leures varlétés ont monté d’un centin.
Le prix d'une ligne de soupe a été ré-
dult, — celle de Snider. Le ton des
peanuts est plus facile, mais en gé-
néral, la ligne des nolx est ferme.
Les fruits secs sont actifs et fermes
et des stocks arrivent chaque Jour
sur ce marché. Les pols pour boulllir
sont trés fermes et leur prix va pro-
bablement monter. Le taploca est un
peu plus facile. L'orge, perlé et mon-
Les 'ventes de

fraises s’améliorent.- En général, les

“marchés sont tras actifs sur toutes Ies

lignes.

LA SOUPE SE VEND MOINS
CHERE ET LA MELASSE EN
BOITE MONTE .

Soupe, mélasse — Les prix de la
mélasse en boltes a monté. Volcl les
nouveaux prix pour la marque Domol-
co: Boites de 2-1b3, $6 la caisse; 3
Ibs, $8.25: 5 1bs, $6.80 et 10 Ibs, $8.66.
La mélasse “Gingerbread”, en boites,
se vend aussi plus chére. Le No 2 se
vend $3.85 la caisse et le No 3, $5.

Le prix dela soupe aux tomatés
Snider a balssé, les boftes de 16 onces
se vendant $1.46 au lleu de ‘1.88, lon
prix antérieur.” ° ’
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LA POUDRE A FLAN PLUS CHERE;
LRES PICELLES DE COTON
A LA HAUSSE

Poudre & flan, floelle et corde —
Une avance de prix est annoncée pour
Ia poudre & flan et aux oeufs de la
Marque Club, dont les boltes de 6
onces sont cotées par un marchand
de gros A $1.26 la douzaine, et celles
de 1 livre A $3.

La corde de coton a monté de méme
que les ficelles de coton. Le nouveau
prix pour la corde de coton de 8/18
pouce est de 78¢c la Ib, et 77c pour les
plus gros diamdtres. Le prix des fi-
celles de coton a été consldérable
ment augmenté aussl, 4c ayant &té
ajoutés aux pelotes de ficelles a 4
brins, mettant leur prix a 78¢; les
ficelles 3 3 brins se vendent 74c et
les cdnes 2 3 brins, 71c et 3 4 brins,
76c¢.

TOUS LES SUCRES 8E VENDENT
A PRESENT AU MEME PRIX

Sucre — Toutes les rafflneries ven-
dent actuellement leur sucre raffiné
sur la base de $12. La Canada Sugar
Refineries a été la dernidre 3 mo=ter
le prix de son sucre raffiné. 1l n'y a
pas grand chose d’'important a signa-
ler sur ce marché, a part que le ton
est encore ferme. Les stocks ne sont
pas considérables, mais les marchands
de gros regolvent de fréquentes conei-
gnation, ce qul leur permet de falre
des affaires satisfalsantes, sl ’on
compare la situation locale 2 celle de
certains autres endroits du continent.
Toutes les tendances portent vers la
" hausse.

Nous cotons:

Les 100 livres
Atlantic, extra granulé . . ... 12.00
Acadia, extra granulé . . . . . 12.00
St. Lawrence, extra granulé . . 12.00
Canada, extra granulé . . . . 12.00
Dominion Cristal granulé . . . 1200
Glacé, barils . . . .. .. . .. 12.20
Glacé, (boites de 25 liv.) . . . 12.60
Glacé, (boites de 50 liv.) . . . 12.40
Glacé, 1livre . . . . . . . . .. 13.70
Jaune No1 . . . . . . .. .. 11.60
Jaune No 2or . . . . . . .. 11.50
Jaune No 3 . . . . . . . . .. 11.40
Jaune No 4 . . . . . . . . .. 10.66
En poudre, barils . .« . . . . 1210
En poudre, 508 . . . . . . . . 12.30
En poudre, 268 . . . . . . . . 12 50
Cubes et dés, 100 lbs . . . . . . 12.60
Cubes, boftes de 50 1bs. . . . . 12.70
Cubes, boites de 25 lbs. . . . . 12.40
Cubes. paq. de 21bs . . ." . . 1400
En morceaux Paris, barils . . . 11.85
En morceaux1001lbs . . . . . . 1195
En morceaux boftes 650 1bs . . 12.05
En morceaux boftes 25 lhs . . 12.25
En morceaux cartons 6 lbs . . 1300
En morceaux cartons 2 lbs . . 13.26
Crystal Diamond. barils . . . 12.60
“ boftes 100 lbs . 1270
L “ poites: 50 lbs . 12.80

. “ boftes 25 1hs . 13.00

LES PECHE® AU QGALLON MON:
TENT; LA RHUBARBE BAISSR

Conserves — Lss ocaraotéristiques
du marché cette semaine sont une
hausse du prix des p8ches en boltes
et une balsse sur celul de Ia rhubarbe.
Les p8ches sont cotées actusllement
A $1.60 la douzalne. Il y a un bon
mouvement des diverses lignes, sl I'on
conslddre la saleon.

Nous eotone:

CONSERVES DE LEQUMES—
Asperges (américaines ver-

tes), doz. 2%s . . . . . 450 4.85
Asperges importées, 3%4s.. 4.85 B5.2§
Asperges (pointes) cana-

diennes . . . . . . 550 6.00
Féves, Golden Wu .. .17 286
Féves, Refuges . . . . . 1.70 1.76
Bléd'Inde (28) . . . . . 1.62} 1.65
Betteraves, 2 1bs . . . . 1.00 1.26
Carottes (tranchées), 23, . 1486 176
Bléd'Inde (en épis) gal. . 7.00 7.50
Epinards, 3s. . . . . . . 285 2.90
Epinards, Can. (28) . . . .... 1.80
Epinards Californie, 2s . . l.ll 3.50
Tomates, 1s. . . . . . . . 145 150
Tomates, 28. . . . . . . " eeee 150
Tomates, 23§s. . . . . . 1.80 186
Tomates, 88 . . . . . . . 190 2.16
Tomates, gallons . . . . . 6.60 17.00
Citrouille, 23s. (douz.) . 1.60 1.65
Citrouille, gallon (douz.) . .... 4.00
Pois, standards . . . . . 1.85 190
Pols, early June ... . . 192} 2.06
Pols, trés fins. 20 0z. . . . . . 3.00

Pols, 23,20 08. . . . . .. .. 167§

Pommes ‘de terre, Can. su-
crées, bottes 3 liv. . . . ... 275

Olives (en barils, 49 gallons &
vin)gall, . . ......... 18§
Pols importés—

Fins, caisse de 160, la

cajsse . . . . ... .. ... 27.50
Extra fins . . . .. ... .... 30.00.
Nol: . .:.:o.+:1a vers 23.00
No2......:...¢ ..22000

CONSERVES DE FRUITS

Pommes, 2%4s. dog. , . . 140 1.656
Pommes, 3s.,d02. . . ... 180 1.95
Pommes, gall, dos. . . . 6.26 b6.76
Blueberries, 28. . . . . . 240 245
Grosellles, noires, 2s. doz. 4.00 4.0

" gallon, doz. . . . . . 16.00

Cerises rouges, sans

noyau, sirop épais, la

dous. . . .« .o vo v e 476 4.80
Cerises blanches, sans

noyau . .-. . . ... 450 4.6
Gooseberries, 28 doz. . . .... 4.6
Gooseberries, 28 (seaux) .... 2.76

Péches. 20 onces, doz. . . . . .
Péches, No 2 . . . . . . 365 4.00

Péches, 214 (slrop clafr) . 480 5.1
Poires, 28 . . . . .. .. 426 450
Poires, 2%s . . . ¢ sees  B.25
Poires, 28 (sirop clalr) . eee 190
Annanas (gratté et tranché) 2s. 8.60
Boltes plates, 1 1b., douz. . 1.90°
Bottes rondes, 2 lbs, douz. . 230
Boftes,2%s . . . . . . 400 450
Pruneaux Lombardie . . 200 2.20

Prunes, Reines-Claudes, ver-
tes, 28. . . . . 240 245

* Relnea-Claudes (sirop
claim 2s . . .. ..... 200
Framboises, 28 . . . . . . 450 4.60
Frambolses, 2%s . . . . ., . ....
Fraises, 28 . . . ... . . . . 4.6
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umon:
Chums, boites de 1 Ib,,

hautes . . ... ... eeee 2300
Chums, boltes de %n.

plates . . . .. o . eeve .20
Sockeye, 48, 1s douz. e o eeee 4.6
8Sockeye, 96, %s douz. . .... 2.60

Bofites hautes de 1 1Ib.
‘‘caisses de 4 dz., 1a dz. 4.00 4.30
Pinks, 1 lb,, plates . . . .... 225

Pinks, 1 1b, hautes . . . .... 260
Pinks, %4 1b, douz. . . . . .... 137}
Pale, 1 Ib, douz. , . . . ... 237

Pinks, 3 1b, douz. . . . .... 150
Cohoes, 1 1b,, hautes . . .... 38.50
Cohoes, 1 1b., hautes ... .... 8.6
Cohoes, % 1b, plates . . .... 190
Red Springs, 1 1b., hautes 4.00 4.60
Red Springs, %41b. . . . . .... 4.00
White Springs (18) . . . .... 240
Saumon Gaspé, marque

Niobé (calsses de 4 ds.)

ladouz. . ... .. eeee 2235
Saumon Labrador, 1 lb
plates . . . .. .. wee 360

Saumon Alaska, ronge,

1b........... 4256 450
Pllchards, 1 1b.. hautes . 1.90 2.00
Steak de - baleine, 1 1b.,

plates . . . . . . e wese 190
Hareng, importé, sauce
aux tomates . . . . . veoe 8.25

Hareng, kippered . . . 2.85 290
Harengs, klpp%ra douz
ouz.)

(calsse de 4 2.35
Harengs (sauce aux to-
mates) dous. . . . eees 186

Haddles (lunch) % lb oo 100
Haddies, chicken, (4 dz

A la caisse) douz. . . 225 235
Sardines canadiennes (en

cafsse) . . . . - 6.25 6.75
Sardines norvéxlennea. la

caisse de 1000 (%s8)-. . 24.00 25.00
Sardines canadiennes (sni-

vant la qualité), 1la

caisse . . . .. 6.26 1750

Sardines francalses . . . 32.00 34.00
Viande de crabe Japo—

naise, douz. . . . we.. 650
Clams (rividre), 1 lb la
(_louz. Gs sl aie s s cess. 190

LES PEANUTS PEUVENT BAIS
8ER; LE MARCHE EST ACTIF

Noix — Les .conditions actuelles du
marché sont plus faciles pour les
peanuts de la Virginie. Les fermiers

- semblent avoir plus de temps et étre

mieux disposds pour faire leurs livraic
sons, et les stocks sur le marché sont
plus considérables.

La plupart des autres lignes sont

* fermes, et il'y a une grande demande

de toutes les sources pour des stocks.
De récentes consignations de ’Orient
et de New-York ont &té considrables,
et la distributiod se falt sur une

- grande é&chelle.

, Nous cotons:’ .

Amandes Tarragone, 1a 1b. 028 030
Amandes (écalées) PN 0.60
Amandes (Jordan) ... vees 075
Noix du Brésil, (nouvelles) i 026
Chatalgnes (canadiennes) .... 0.20
Avelines (Sicile), lalb. . . 0.28 0.30
Avelines.Barcelone . . . . 0.26 0.26
Noix Hickory (grosses et

.petites) . . ... .. . 010 016
Pecang (New Jumbo) 1a 1b, .... 040

o T—-—.
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Peanuts (rOties) —
Jumbo . . . . . . . . .
Fancy « ¢ « o« o ¢ o o o &
Extras . . . . . .. . 012 0.14
Salées espagnoles, la lb . 0.29 0.30
Ecalées No 1, Eapagnoles 0.26 0.26
Ecalées No1 . ... ... 016} 0.18
Ecalées No 2 . . . . . . .. 0.14
Peanuts (salées) —
Fancy entfdres, lalb. . ... .... 0.38
Fancy. cassées, lalb. . . . .... 0.33
Pecans (nouvelles Jumbo)
lalb. ... .......082 0365
Pecans, grosses, No 2, po-
es .o, . e« o« 082 036
Pecans, Nonvolle-Orléans,
No2...........021 0.24
Pecans, "Pnper shell”, trés
grosses Jumbo . . . . . .... 0.60
Noix (Grenoble) . . . . . 0.29 0.36
Noix (Nouvelles de Na-
ples) . . ... .....028 025

Nolx (écalées) .« . . 080 082
Noix (espagnoles) . . . . .... 0.33

0.23 0.26
0.16 0.17

LES MARCHES DES FEVES TRAN-
QUILLES; LES POIS POUR
BOUILLIR S8ONT RARES

Pols et féves — Le marché des fé-
ves n'est pas tréds actlf-et bien que
les stocks solent suffisants pour les
besoins immédiats, les approvisionne-
ments en mains sont suffisants pour

maintenir la base stabla avec un ton

ferme comme canctsrlcthue. Les
mellleures féves blanches canadiennes
se vendent de $5.10 & $5.40 le bols-
seau, :

Le stock actuel des pois pour bouil-
Itv est, dit-on, Insuffisant pour répon-
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dre aux besoins et, par suite, les prix
sont sujets A& monter
ment. De fait, 1ls ont déJa commencé
a s'affermir.

LS

Pelures séchées:

51

Pommes (évaporées) . 0.23% 83;
considérable- Péches (fancy) . . . . .
y Polres, de choix . . . . . 0.25 0.26

De cholx . . . . + « « +oss 0286
Nous cotons— Ex. fancy o wwoled BB ... 0.30
Limon . ... ... o h e . 046
Féves— \ Citron . . . . . . . ceee 068
Féves canadiennes, trlées A Raisin:
laman.,....... 510 540 sin:
Japonaises . . . . . . . eeee 0,26 En vrac, boftes de 26 1lbs,,
Lima japonaises, la Ib, lalb........D018. 023
suivant la qualité . . 0.10 0.12 Muscatels, 2 couronnes. . .... 016
- Lima, Californfe . . . . 017 026 " 1 couronne . . 0.17§ 0.18
Pols— “ 8 couronnes . 0.18 0.18}
Blancs A soupe, le bois. .... 4.00 o 4 couronnes . 0.19§ 0.20
Cassés, récolte nouvelle Sans pepins de Calf, car
8 1s) . . . . ... 7.25 8.00 tons, 16 onces . . . . . 0.22 0.23
Pour bouillir, le boisseau 8.00 8.50 Corinthes. (loose) . . . . 0.22 0.26
Japonais, verts, 1a 1b. . . 0.10} 0.11 grecs, 15 onces .... 0.25
Epepiné, fancy . . . . . . 017
LES FRUITS S8ECS STABLES ET 16 onces . . . . . . . 021 032
LE MARCHE EXCELLENT Dattes, Excelsior (36- 10
onces) paquet . . . . . seee g;?
Fruits secs — Le commerce de I'im- g:rg::h:&“::u?:m?n:b? T 019 0.20
portation est trds satisfalt, dans “ Dromadaire (38
. certains quartiers du molins, des gros- 10 onces) . . . . . . . .. . 019
ses consignations récentes de pru- En ll)alquets seulement, Ex-, 0.20
neaux, abricots, p&ches, ralsins, etc., Flg:sor(p;zr.cc.mchéa)' bo!- e
qui sont arrivées. Ces frults nous ar tes de 10 1bs, 2s, la 1b. 0.40
rivent meilleurs méme que l'on s'y at- 5 2is,lalb...... veee 046
tendait. Les prix sont fermes et sta- . gis. 118 ll‘l)) e e gg
bles, et Il n'y a rien dans le moment Figues t)*li'ncaﬁes i?bfbc;te.l et
pour Indiquer des déclins dans les tes 40NCEB) + » + v + o «s.o B.40
prix, Figues espagnoles (pour
it cuire) 28 boltes de 1 1b
Nous cotons: chacune . . .,. . P— ) [
Figues espagnoles 28 bo!tel
Ab‘flcots fancy . . ... ... 036 de 8 onces . . . . .o 3.60
" de cholx o v wees 084 Figues espagnoles (12 bo!- .
slabs P {1 tes de 10 onces) . . . .... 220

i

Recommandez. le Soda “Cow
Brand” a la ménagére

THF CANADIAN SALT (0.

‘—-—Alll |ﬁ-‘ N

DWIGHT'S

“BAKING'SO DA

que ce soit une ménageére depuis nombre de
lunes ou de quelques lunes seulement, elle
appréciera la qualité fiable absolue de ce
fameux soda. Il est pur, de grande force et
‘estle grand favori des cuisiniéres partout.

Emmagasinez-en — Votre marchand e gros e a.

Limited

Manufacturiers

'MONTREAL.

Church & Dwight

- Windsor;" Qn_t.

Usine a sel |

Vendez les marques qui ont ;Srouvé leur
qualité et solidement établi leur réputation

comme “ aliments purs. ”

Il va sans dire que vous vendez le

dSOI

TR alt
LE SEL DE TABLE WINDSOR

The Canadian S_alt Co, Llnnted
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Pruneaux (boltes de 25 lba)

20308 . .. . .- : ... 033
3040 . . . . ... . . .... 030
40608 . . . . . . .. ... 0.26 -
0608 . . . . i .vh oot 0.22
60-798 . . . . ... ... ... 0.21
70-808 (boites de 26 1bs) . . . 0.20
L S 0.18%
90-100s . . . . . o o) o el el s 0.17}

100-120s . . . . . . .

PEU DE FOIN EST LIVRE; PLUS
DE COMMANDES SONT RECUES

Foin et grain — Les cultivateurs de
cette partie du pays continuent 2 re-
fuser de vendre aux prix actuels
offerts pour le foin et il y a peu d’in-
dice qu'ils finiront par se laisser In.
fluencer. Le mouvement est encore
fimité.

Les prix des grains sont beaucoup
plus fermes et des avances de deux
centins ont été faites sur I'avoine.
Les acheteurs locaux n'ont pas d'orge
a offeir,

Foln, pallle, grain
Iots de chars):
Foin: -

(prix du gros, par

Bon, No I, tonne de 2,000 Ibs $24.00 -

Bop, No2........... 2800
Bop, No8 ..,....... 2100
Paflle , . . ... ... .... 1100

Avoine: :
No2CW,. (841bs) . . . ... . 102
No8CW............ 1.00
Extra Feed . . . . . . . ... 100
NolFeed........... 0.97
No2Feed......... . 0.95

Orge:

No3CW......0ooueuun
NOS i v v docie v6 im s
NOBOCW. o o o 6 ¢ 60 05 6o eiss

Note — Ces prix sont & 1'élévateur

et ne comprennent pas le cofit des
S8acs.

LA LISTE DES PRIX EST FORTE;
ELLE POURRAIT ETRE REVI
8EE A LA HAUSSE

Epices — La question des empaque-
tages a causé une certalne inquiétude
au commerce, et les difficultés ren-

contrées pour s'en procurer sont:

encore plus grandes qu'elles ne

I'étalent, les dates de livraison ne

pouvant plus étre promlises par les

fabricants, Les ventes ont &té assez

actives ces dernidres semalines.
Nous cotons:

Allsplce . . . .

"Vol. XXXII — No 51

Poivre blane . . . .. .
Potvre (Cayenne) -. . .

. 0.55
Epices A marinades . . .

037
0.27
0.70
0.30

P‘Dﬂh. oo e o 0

Tanﬂc Shdie Ve ve

Acide tartarique, 1a 1b. (en
cristaux ou en poudre) 1.00 1.10

oo
Baigke

Graine de cu'domomo, 1a #

Ib, @0 VT80 « « ¢ « o « «nse 300
Carvi (carraway) holl. no- -
minal

- . . . . . ' ... . °l’° o-ss
Cannelle, e, lalb. . . ... 030
Cannelle, Ia 1b. . . . . | ... 035

- Graine de moutarde, en

VIBC . . v . 0 4. . . 035 040
Graine de céleri, en vrac
(nominal),. . ... . .07 080
Noix de coco filamenteu-

‘86, en seaux ., . ., . . . 021 0.28
Clous ronds, entfers . . 0.21 0.22

LA MELASSE EN BOITES MONTE;
UNE LIGNE DE SIROP BAISSE

8irop et mélasse — Les prix sont
soutenus pour les mélasses de choix.
Une avance a été enreglistrée sur le
prix des sirops en boltes et cette
hausse suit la récente augmentation
de la mélasse de cholx en tonnes.

Le sirop anglalis de Lyle est de nou-
veau sur le marché et 1 est coté 2
$19 1a calsse de 112 boltes, et A $17.50
la calsse de 50 boltes. Ces prix re-

" présentent une réductlon de $1 1a
" calsse,

Les perspectives du. marché de la
mélasse suggdrent des prix plus élevés
que ceux en vigueur dans le moment.

Volaille Vivante, Oeufs Frals
Pondus et Plume
Demandés par

P. POULIN & .CIE
MARCHE BONSECOURS, Montr‘nl
Remises Prbm tes.

‘de COmmlulonl.
. Demn.ndu les prix parlettre. .

Evprelas=s

Exigez cette E_

Marque -

Pour avoir ce qu'i! y
a de mieux en fait de:

{ Saucisses au porc frais
Frankfurt

Jambon Pressé
" Saucissons de Boulogne
Saucissons Spéciaux
Régulier et a I'ail

COTE & LAPOINTE.

Enr.
287 rue Adam, "MAISONNEUVE

e e o sees 022
Cassfa . . ....... .08 035
Cannelle—
Rouleaux . . ....... ... 085
Pnromoulue.......oas 0.40
Clous . .. . . weee 086 -
Créme de tartre (tranqd-
s8¢, pure) . . . .. . . 0.75 -0.80
Chicorée canadienne . . .... 0.20
Américaine (high test) . . 080 0.86
Gingembre . ... e o eee 040
. Gingembre (Cochin ou Ja-
ma!qne) o sisie e s v owees 031
Macis . e v eee 100
Epices mélangées e o« . 080 032
Muscade, entiéres . . . . 0.60 0.70
Muscade, moulue . . . ., . .... 0.65
Poivre mofr . .-. . . .7 0.38 0.40
Protégées en tous pays

givons‘lévu uneinvention dldevdoppu
aproléger, unemarquede commerce
ahﬁ'e enrégils‘txer veuillez communi.

er avec nous. -

ous nous chargerons de faire ﬁo
vous les recherches nécernireo. us
vous aiderons de nos conseils et nous.
vous donnerons tous les renseigne
ments que vous désirez,

PIGEON & LYMB

AUTREFOLd ‘ oA
PIGEON, PIGEON
Edifice “Power” M

‘HOTEL VICTORIA
. QUEBEC
H. FONTAINE, Propriétaire
COTE DU PALAIS

Plan Américain, $3.00, $3.50 ot
$4.00 par Jour.

Téléphonb Bell 491
J. A. Trudel

TRUDEL

N&’rmnxs 3473

Argent a préter. Réglements de fail-
lite et de”successions, Examens de
titres, Difficultés commerciales, Col-
lections, etc.

Buroau - -

TROIS-RIVIERES

Arthur Brodeur

MANUFACTURIER
D'EAUX . GAZEUSES

" Spéclalités: . :

iron Brew Cldre Champagne
Ginger Ale Cldre de Pomme
Cream Soda Eau Minéraie
Lemon Sour .Frﬂu

Cherry Cream ~ Orang
Champagne Kola SIphon. Ete.

35 rue Frontenac, TRLEFHONE

!; & J.,E G‘.“uetl
& oun.us'r &

Les
Farlnu Préparéos

L ol - needaniiag
I'Avoine roulée “Perfectxon"

(! 1
\.‘ o 9. C;"'.'
“ZBRODIE " -

~ sont toujours en demande, et vous de-
vriez les placer-blen en vue dans
votre magasin.

BRODIE & HARVIE, Limited
‘Mongréal. Tél6ph. Main 436

36 rue Alexandre | L _

e e o e AT b oy LAY SR




e

Vol. XXXII — No 61 - LE PRIX COURANT, vendredi 19 décembre 1919 | . 68

SN e . ‘\..:‘;', 4 -
S 1O L AR e
S A L )
o . S AP .
(P v 1 A - . (o]
ot} o I TN )

n ,.;’. SN

T .
Ao xR F T W
1 L) . » F R TLRE L X g
{ LR RO ' ok A 1RO
»
> i\ .

* W . v i Y
By ‘ P

B U e g —————— 4 S o 5 A AT P A 5 B .
Ve gy - P

.—M

e T e A

MARQUE SIMCOE

Ln) LEYS :

(a la salice alx tomates)
LT A m;"'gf'é}-"rﬁ

; ‘ a dans le mom Alﬂm demande

les feves cuites au four de la Marque

Simcoe. ets ric nourrlss%nt et
W 3 aiw 1q aJl!TJl 19V 8 es’up 28 XOI

délicieux, chaud oufisidius prépa: SEPVI

550} Ino Sve 19 xitq mo2 39 ooue ub 83s1s1 obnsty .BJ

shslam a aaqudi}non esb 19228 98 £ 2915
t.auq:m (i?ewfevesrmnteslaw&ub dé
15bianos auleg 3no10e elivbotg 290 o aatusy 2ol
arque Simcoe permet-au-niarchandsd’is-

L i drrneersillliW 3 a;bs o "Ism gol o sonuntilngy pod
SR c() 3o ,«ry 735 o0 CIterup ’p ’m p]lls 001131 Bl'aa-

:La vente:de:; ar- 150} PANBY <
ity o g e ble de chenta a en acheter une calsse a la
profitable. Ne laissez N . sy s T
pas d:mmuer votre fOlS. c : pe , SN e T
dock ' ’ ' T N

';H Codins & o

bolinid

Domuuon Canners lelted

.? < ‘,. ‘:,

ﬂAMlL’iéN. . . CANADA

)

€n Sorivant aux annonceurs, mentionnez “Le Prix Courant”, sv.p.
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AVANT DE PLACER VOTRE
COMMANDE DE
CONFITURES ET DE
MARMELADES

n’oubliez pas que la vente des produits St. Williams, cet hiver, brisera
tous les records antérieurs.

La grande rareté du sucre et son prix élevé ont forcé des milliers de ména- j ,
geres a se passer des confitures et desmarmelades qu’elles avaient ’habi- ||
tudes de faire elles-mémes. Aussi, elles auront recours aux épiciers dont
les ventes de ces produits seront plus considérables que celles de toutes
les saisons antérieures.

Les confitures et les marmelades St. Williams sont trés populaires et elles
sont toujours en grande demande partout. Faites uniquement de sucre
de canne pur et de fruits bien miirs et choisis avec le plus grand soin,
elles sont a la fois délicieuses et économiques.

Placez votre commande immédiatement pour les fétes.

Une fois que vos clients auront essayé les produits St. Williams, ils n’en voudront pas
d’autres, d’ou des ventes répétées pour vous et une source ininterrompue de superbes

profits.
ST. WILLIAMS FRUIT PRESERVERS
Limited
SIMCOE et ST. WILLIAMS, Ont.

Distribuées par

MACLURE & LANGLEY

11 rue ST. NICOLAS, MONTREAL
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¥ (| LEBON PAIN

La Farine qui donne un pain de
qualité et plus de pain que n'importe
quelle autre farine, la favorite des
N/ boulangers, c'est la

'\ @) | FarineFleur deLis

= 200" / Blanche et Pure comme le Lis

y““{ D
h
X :

Fabriquée avec le plus beau blé
canadien, elle est particuliérement
5 — riche en gluten, lequel donne au
pain cette mie longue, élastique,

P . § délicate, si appréciée de la clientéle.

Que vous vous servieZd'un pétrin mécans-
que ou que vous boulangiez d la main,
elle vous donnera quantité,gualilé et profit.

La FARINE FLEUR de LIS est
vendue partout en sacs de 98 lbs.,
et en barils de 98 et 196 Ibs.

ST. LAWRENCF FLOUR MILLS CO., Limited
MONTREAL.

arinefleurde

1

T
It
roat
Tt

1T
T

vmimswaet
T et

L'ANNONCE GI-bESSUS DE LA FARINE “FLEUR DE LIS”

fait partie d’une série qui va paraitre, de semaine en semaine, dans tous les journaux de la Pro-
vince de Québec. Cette publicité va déterminer une forte demande: avez-vous assez de stock en
mains pour y faire face?

La Farine “Fleur de Lis" a fait sa marque; elle donne un pain tout a fait supérieur; elle donne
plus de pain que n'importe quelle autre farine.

Préparez-vous a répondre a la demande; nous sommes préts a remplir vos commandes.

Vendue partout en sacs de 98 Ibs., et en barils de 98 et 196 Ibs.

ST. LAWRENCE FLOUR MILLS CO., LIMITED,

MONTREAL

En écrivant aux annonceurs, mentionnez “Le Prix Courant”, s.v.p.
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QIIEITE VEUT DIRE UN PROFIT POUR VOUS

Placez votre capltal dans des marchandises qui se vendent

Lfacxlement et cttntmuellement. Prenez. enstock des mar-

GETTE ETi

-,n,.-..-.a

’./,

ques reconnues

our leur quahté et leur cote recommanda-
g gh b — :fe%marq es qul auurent des vente. repetee:. Gl

\-J.». La-&

it dwwﬂﬁanwmrml y:a un g;oader owr ‘pour répondre-aux bedom?af"

de! Y
5| led ui“alffi cites, 7 'Les f itsode 1 uuhtéfArmoursgf!end At ’mﬁ Jé'fn:nt‘.ms
ette Ovalé' d

‘Ai-mbur“t‘ out le pro leme de I’achut “~ pouf vou et,poui vos

- »7 ; LU MY NN . R : l\\‘f‘ (A l : ‘."
aE 3 h}??{g}; & \:’1&) ‘l\% ' ':,: W Pz ;N\_, 7 K] J‘ \’\;

| 2 |
¢ ursalﬁx%\'mwl' la plus rapprochee ¢ chez vous vous ‘fotrnira’ tous les'; remel- !
l

|

|

dutts mhmentasmﬂpol'ﬁanhlseﬁquett Ovale Armour aont‘des ptodmw """v"vt‘-Ohnus 1§
|

|

ts que vous pourrlez ‘désirer sur toute notre’ hgne. Ll yente des prodults Ar-
st p“ymte. Jl, A".»: IR ,.,‘.-v).'."-.‘, i h 3 2 i

E8N A 5 { \ . . ‘A
.‘H:‘.l./u) 181 ; I ‘\\\ "A_‘\ . s \

ARM.QJA »goum |

Bureaux généraux et qd_rié l ‘ Vo, S Mlltont-wccumlec- f
: Hamllton, Ontarlo, e i Toronto, .. = “Montréal, i
b | AT AT TV Sydney, N.E. , ... .8t John, N.B, i
TR Wk I b S b, e Y ,

-Ces clrages augmenteront vos
b eofits |

Pwuez fl vente de cette’ llﬁt&‘]ﬁ producteun de pro-
fits — tenez en’stock la ligne compladte — mettez-la en
&yldence dans votre magnln Chaquo vente vaut des
ccmmandn r&patéu. t

" Nettoye years pour la maison

Le Poll & mml Ideal, le Poll A Métal Kiondike, les ci-
rages & chnu“urn Gold Leaf et Staon, le nettoyeur
Bonnle Brlght pour Ia culnlnu et e Poll A .meubles

Renuall. ..._....:_-d

" Pom' lautomobile

Pr&paratlon Kleanall pour ‘carrosserle - d'auto, prépara-
tlon Renuall pour capote d'auto et Cire & auto.

Envoyez votre. commande
- - immédiatement! - -

A easez vous a votre marchand de ‘gros ou écravez nous .
paur avoir nos prix et nos escomptes. Thﬁ Megantlc Broom Mfg CO.

~

Nos épingles A linge sont d’un
modele qui les fait rester sur la
_eorde. Et elles le-font. Les
marchands savent cela, & eA ju- ;
ger par la manidre que les mé-
_nagdres les demandent. Fajtes
du meilleur bols, elles ne se fen-
‘dent pas. . De superbes profits et
- la satisfaction des clientes sont .-
.. assurés au ‘marchand qui vend
;. ee8 €épingles. Adreue:-voun .
notre igent le plns pm ey

i .AGENTS — Bolvln & Gnnler.
-'Quohec. Delorme Fridre, Mont.
réal; J. Hunter White, 8t. John,
_NB., l-p. D. .Marshall, Ottawa; ,
Harry Horne: Co.," Toronto; -
Tomiinson & O'Brien, :Winnl.. "
\_ peg; Oppenhelmer Bros., Van.

couver; McFariane & Fleld, Ha.
mlilton, Canada, Pyke Bros,, Ha-
\ lifax; ‘N.E.

I

IS 0 ‘LmitED |
ADIAN POL {ES LIMITED ' Manufac&ul‘-lers de Balals. d’EplngIes a ‘
Sudcesseurs de ﬁOMESTICO:SPEEIALW}CO L‘TB fhe '_v‘—_ S G Irige”* i
HAMILTON, Canada. " *“'[7|" *" LACt MEdANTrc; QUE. - |
:ggr‘r";“ T T ¥ ﬁf\ 2T RTROL CET PN Y fv r: ',r'.[_.'f‘"? CRE A ,

o ik g U R dix e

annonceun, mer:{ r;ﬁ,mtghrrix Courant". OVp

e s VR 2 AR AT 0 2 A A s M B AT Y P S e v T
A L TR 8 W R e . P . 0

Q.v.8 #0800 x11G 0" ssanalnsm ,3Uedononna xuk Inavivod n3
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Marque de fabrique enregistrée
Si vous achetez le tabac Macdonald dans la boite de 10
1bs. cachetée. vous y gagnez a la longue, vu que vous
faites un profit additionnel de 60c a 80c sur chaque
boite. | ’
‘TABAC EN PALETTES DE MACDONALD
A famer A chiquer
BRIER, 7" 74 PRINCE OF WALES,
INDEX, g CROWN,
BRITISH CONSOLS. BLACK ROD, (Torquettes),
NAPOLEON.
Agents des ventes:
Roveie BB Bty TS o . EomionpAlrg e & o )
Ié:r:ag:ﬂBDs tsezszﬁrtRﬁtgeb:g::n&&sggis. ' Man%?g:’péég.ﬁord-Oueét—'l‘he W. L. Mackenzie & Co., Ltd.,
Toronto—D. Stewart Robertson & Sons. Colombie-Anglaise—George A. Stone, Vancouver.
i . Québec—H. C. Fortler, Montréal, ' s
| W. C. MACDONALD REG’D. =
Ii INCORPORATED @ '
MONTREAL o E
Q .
° ?, %; %
X I
;

K|
=1
ke |

®
' <]
1y ¢
En &crivant aux annonceurs, mentionnez *Le Prix couzn\\, .. | % ; |7 ‘é 3
. < . - )
_ % %’ Q@ n o LB e E
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prodult falsiﬁé Clest un produit siir pour le marchand et ses clients

( U

Les Bons Produits

pont les seuls qui permettent aux pmrchands d'attirer la bonne clientdle. Ce sont les seuls qui
font les bonnes et grahdéshiaisons de commerce.

Vous pouvez etre certaina de rencontrer dans les meilleures maisons d’Epiceries les

- Essences Culinaires de Jonas

A

‘parce qu on y sait qu'll est 1mposslble de trouver sur le marché des “Essences Cullnaires" supé-

rleures 2 celles de la marque “Jonas”. Leur grand débit fait qu’elles sont de vente }lus profita-
ble que les essences de n’importe qu.lle autre marque. Beaucoup vendre pour multiplier les pro-

- fits, telle est la régle des commergants avisés et el'e est faclle 3 mettre en pratique avec les

“ESSENOES CULINAIRES DE JONAS"

- Un. autre prodult portant la. masque “Jonas”, remarquable par sa pureté, sa saveur, sa
force, c’est la *

S Moutarde Frangalse de Jonas

Elle a les suffrages de toutes Ies ménageres qui ne supportent pas sur la table le moindre

Elle est sous verre ‘en diftérents modeéles qui permettent de faire un étalage attrayant
dans le_magasin et qui sont recherchés par la clientéle comme articles d’utilité dans le ménage.

~ La Sauce _Wox?ce;fershixjé
“Perfection” de "Jonas

_~hée aussi par toutes les ménagéres ‘qui savent apprécier les bonnes choses et aiment
~~caigonnés. ' '

- de Jonas

. T o ' L Clest lo vernis par excellence, brillant,
. , Pentretenant en parfait état.

EE EN: 1870

zul Ouest, Montreal

iantionnez “Le Prix “Counﬁtv"." 8V.p..
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... NOUS VOUS TRAITONS EQUITABLEMENT”...

FACTEURS QUI EDIFIENT NIMPORTE QUEL COMMERCE ET
COMMENT LA CHAMBERLAIN MEDICINE COMPANY A AGI
EQUITABLEMENT AVEC VOUS DEPUIS BIEN DES ANNEES.

1°—Aujourd’hui, nos prix sont encore méme plus profitables
pour vous — Par exemple: Vous vendez a 65c aujourd’hui
ce qui,zavec votre escompte, vous revient 3 moins de 40c.
La dimension que vous vendez 35c vous coiite moins de 21c.

2°—En mettant en évidence le Reméde contre la Toux, le Lini-
ment et les Tablettes Chamberlain, vous offrez a vos clients
des remeédes d’une valeur éprouvée et qu’ils connaissent trés
bien depuis plusieurs années par les éloges qu’en font leurs
amis et notre publicité persistante dans tout le Canada par

les quotidiens, les magazines et les journaux d’agriculture.
Cette publicité vous aide — et nous aussi.

3°—Les produits Chamberlain ne renferment pas de Narcotiques.

e —

PRIX DE LA CHAMBERLAIN MEDICINE CO.
Reméde Chamberlain contre la toux, $4.80 la douzaine.
Se vend $7.80. |

Deux dimensions: 35c¢ et 65¢, $2.50 la douzaine.

Se vendent $4.20.

Liniment Chamberlain, deux dimensions, méne prix
que les précédents.

Tablettes Chamberlain, dans de petites bouteilles com-
modes, $2.00 la dcuzaine. Se détaillent $3.00.

7 Donnez votre commande a votre marchand de gros, ou’

directement s’il ne peut vous en fournir.

CHAMBERLAIN MEDICINE CO, TORONTO

N

€n orivant.aux annonceurs, mentionnez “Le Prix Courant”, s.v.p.
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Pensez a Votre Salle a 'Huile

Songez aux nombreuses minutes que vous perdez dans une journée a ma-
nipuler de la gazoline et de 'huile, minutes que vous pourriez sauver
par I’emploi d’un équipement moderne. ‘

Chaque vente que vous faites vous d onne-t-elle un profit ou vos profits
s’en vont-ils petit a petit a cause d’'une mesure trop forte, de I’huile ren-
versée ou perdue par le coulage, I'é vaporation et trop de temps passé a
la manutention?

UNE POMPE

Fig. 19.
Equlipe-
ment pour
pétrole.

POUR L'EMMAGASINAGE DE L'HUILE

mettra votre commerce d’huile sur une base pro-
fitable. Elle est 2 I"épreuve du coulage et de
I'évaporation; elle est précise, commode, absolu-
ment propre, jolie et elle sauve beaucoup de
temps. Elle vous permettra de vendre plus
d’huille avec moins de travail. Pas de perte d’au-
cune sorte. Pas d’odeur.

Permettez-nous de vous envoyer notre littérature

prouvant noe dires.

S. F. BOWSER COMPANY, LTD.

: 66-68 Frazer Ave., Toronto Flﬂ-az“;;z':l"l:‘e‘
) Bureaux de ventes dans tous les centres. ’ “Sentinelle
g Représentants partout. Rouge”.

Faites un virement de votre argent 12 fois par année.

UN PLUS GROS chiffre d’affaires, avec des marchandises mises en paquets de belle apparence
et de vente facile, est la solution des problé mes de I'épicier d’aujourd’hui. Ses frais généraux

augmentent sans cesse — ses marges de profits diminuent sur certaines lignes et dans d’autres

ils sont nécessairement stationnaires.

La Graisse Végétale “Easifirst” de
Gunns assure la plus grande partie du
commerce partout ou elle est mise en
évidence. Elle posséde la qualité pour
assurer sa vente. Elle est populaire
chez les ménageéres qui la connaissent.

Prenez en stock la Easifirst — elle
se vend facilement.

WEST TORONTO

En &crivant aux annonceurs, mentionnez “Le Prix Courant”, s.v.p.
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PETITS GATEAUX Y}

V3 tasse de beurre,
‘ tasse de cassonade,
3 jaunes d'oeufs,

13 tasse d'eau, t
1 culllérée A thé de va X
1Y tasse de farine. %
3 culllérées a thé de p¢ | {8
14 tasse de Cocoa Perfec \

{3 culllérée a thé de seld

.

S8 nire. poscr une
A in mélange du
i jouter lc lait;
& ‘uire au bain-

tes, remuant
B Innge Gpals-
qttus et re-

b
Rattre le beurre en erdme, a4y f 4 ceaner de

jaunen d'ocufs bien battus ¢t Ve |
tamirée avee le cocon, lu |\0u:lre
ajoutrr ensulte lu vanille.  Falr
moules blen beurres.

Ve

Le CACAQ Perfection de COWAN

C’EST le cacao qui donne satisfaction au marchand et a ses
clients. ' '

”

Il est absolument pur, d’un goiit délicieux, et d’une force concen-
trée. Cela veut dire satisfaction et économie pour le client et de
bonnes affaires pour le marchand. -

' Les ménagéres peuvent I’employer d’une centaine de maniéres.
Les marchands qui vendent le Cacao Perfection de Cowan regoi-
vent gratuitement sur demande, une centaine ou plus d’exemplai-

res du livre de recettes du Cacao de Cowan pour étre distribués a
leurs clients.

Le Cacao Perfection de Cowan est fait au Canada et il est du goiit
du peuple canadien. Ceux qui en achétent une fois, reviennent en
acheter encore. La demande continuelle assure des ventes rapi-

des avec une bonne marge de profits sur chaque livre que vous
vendez. :

N

¢ THE COWAN COMPANY LIMITED, t

z

Toronto. » N

En Scrivant aux annorceurs, mentionnez “Le Prix Courant”; s.v.p,
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Il est encore temps de placer votre commande pour les Fétes

Si vous n’avez pas
encore placé votre
commande de

: GELEES de
CONFITURES |
GADELLES
AUR ROUGES,
PRUNES, de table
\ | " et d’érable,
FRAMBOISES,
. CATSUP,
PECHES,
GROSEILLES.

Notre service de livraison rapide vous en procurera a temps pour votre

. gros commerce des fétes de No€l et du Jour de I’An.

Le joli empaquetage de nos produits vous permet de faire un superbe
étalage de comptoir ou de vitrine qui ne manquera pas d’attirer 'atten-
ticn de votre clientéle et de vous faire faire des ventes qui vous laisseront

une SUBSTANTIELLE MARGE DE PROFITS.
La superbe apparence de nos CONFITURES et de nos GELEES, etc.,

ainsi que leur goiit délicieux en font des desserts on ne peut mieux ap-
propriés pour le temps des fétes. |

Ecrivez aujourd’hui meme.

Old City Manufacturing Co., Reg’d.

QUEBEC, Qué.

(

En é&crivant aux annonceurs, mentlonnez “Le Prix Courant”, s.v.p.
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| Mets Préparés
de CLARK

Boeuf Salé, Ragofit anglais, Ragoiit de queue de boeuf, Saucisse Cambridge,
Hachis de boeuf salé, Langue a lunch, Rosbif, Pattes de cochons désossées,
Ragout de rognons, Saucisse de Genéve, Boeuf & la mode,

Langue de boeuf.
QUALITE GARANTIE

Feves au lard de Clark. Soupes concentrées de Clark. Beurre de peanut de e

Clark Viandes en pots de Clark, Diner bouilli canadien de Clark, Etc., Etc. ko()l?
Tous de vente facile. ACHETEZ-LES MAINTENANT. ‘_ :

W. Clark, Limited MONTREAL

e

DU POISSON FRAIS PECHE GHAQUE JOUR

T OUS les matins nos rapides goé€lettes a vapeur se rendent

au meilleur banc de péche du monde et reviennent le soir
chargées avec la “ prise” de la journée. Ce poisson est immeé-
diatement trié et assorti, prét pour le procédé de préparation
et dempaquetage mis sur le marché portant la fameuse “ Mar-
que Brunswick. ”

\

Cette annonce est la premiére d’une série de neuf annonces décrivant les
méthodes trés modernes employées par la Connors Bros., Ltd., dans la
préparation des céldbres aliments marins portant la MARQUE BRUNS-
WICK. Lisez-les chaque gemaine,

CONNORS BROS., LTD.

Black’s Harbor, N.B.

PRl .,

——
Bn Scrivant aux shnencdlrs. niéfitlonnez “Le Prix OOUPAAL”, e.v.p.
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PROFITEZ DE NOS
PRIX ACTUELS

Les prix auxquels nous vendons nos
balais dans le moment constituent pour
vous un superbe placement en vue de
la hausse continuelle du colit de la ma-
tiére premiére.

En placant votre commande immédia-
tement, vous vous protégez contre les
hauts prix qui seront prochainement
en vigueur et vous avez de plus'la cer-
titude d’avoir les meilleures valeurs sur
le marché en fait de balais.

Nous disons les meilleures valeurs, parce que tous nos balais sont faits avec le meilleur blé d’Inde
au monde & l'aide des machines les plus perfectionnées dans cette industrie.

Nous apportons une attention toute spéciale aux commandes données par la poste.
Notre service de livraison est rapide et il vous donnera entiére satisfaction.
Placez votre commande aujourd’hui méme.

La Fabrique de Balais de Granby

Granby, Qué.

AT
s b g
4{‘-’4 n_;q{:“"ﬁ: = :

WIRNETSD vk P
GREK.FA|RBAN K<oRPARY ]
_ umiten “montReaL  perlesimensxGOLD

)
W, e, .':.',-.V-'ﬁ'y" Lol

-~ o~ e de e

.4 En Scrivant aux annonceurs, mentionnez frl:; Prix Courant”, o'.v.'p.
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Nous offrons pour livrai-
son immediate les marchan-
dises suivantes:

Poivre Noir —_— Polvre Rlanc
Poivre Rouge - Ginger.bre
Cannelle en branche et moulue

Clou de Girofle Thym
Allspice (Piments) Serriette
Epices de Ceylon Menthe
‘Muscade Epices
Borax pour Catsup
Mot 't..:de “Duffy” '

~ “Durham”
Graine de Lin, Millet (Canary Seed)
Cafés, Thés etc., etc.

PRIX SPECIAUX POUR
"~ LE COMMERCE

J. J. DUFFY & CIE

117 RUE ST-PAUL OUEST, MONTREAL
Manufacturiers de )Ja Poudre & Pite

COOK'S FAVORITE

Le rhume, la grippe et la pneu-
monie nuisent a
merce.

Des clients malades ne sont pas
de bons acheteurs. Vous pou-
vez les remettre en bonne santé
en leur vendant le Sirop de
Goudron et & I'Huile de Foie de
Morue de Mathieu.

Le Sirop de Goudron et a I'Huile de
Foie de Morue de Mathieu est un re-
méde ayant une grande renommée.
Ses propriétés curatives souveraines
sont reconnues partout. Le marchand
qui suggére son usage le vend facile-
ment.

L’avantage de ce remede c'est qu‘il
vous fournit l'occasion de rendre a
vos clients un service qui sera gran-
dement apprécié. Placez une com-
mande d'essal et commencez immé-
diatement & faire ce commerce sup-
plémentaire profitable.

Donnez votre commande aujourd’hui.

La Cie J. L. Mathieu

. PROPRIETAIRE

Shefbrookg, “ Qué., '

Une Bonne Combinaison pour
la Vente des
“SILENT FIVE” D’EDDY

et les Articles en Fibre Durcie

d’Eddy.

Les “Silent Five"—les allumettes silencieuses qui ne
renferment pas de poison et qui ne présentent aucun
danger apreés avoir servi. Ces allumettes sont bien
annoncées et se vendent facilement.

" ARTICLES EN FIBRE DURCIE D’EDDY
Durables, légers, faciles & nettoyer et & tenir propres.
De beaucoup supérieurs aux ustensiles en bois ou en

t0le galvanisée. Etaler les articles en fibre durcie veut
dire les vendre facilement. -

La publicité d’Eddy chez le consommateur crée de plus
grandes affaires pour les marchands de partout.

En avez-vous votre part ?

The E. B. EDDY CO., Limited

HULL, Canada.

votre com-

BISCUITS

OUS sommes en position de fournir au commerce un
N superbe choix de biscuits appropriés pour toutes les
occasions.
Nous fabriquons des BISCUITS depuis nombre d’années et
nous nous sommes fait une réputation pour la fabrication
de PRODUITS DE QUALITE.
Nous n'essayons pas de chercher s8i nous pouvons fabriquer
nos produits & mellleur marché. Nous n'achetons que des
ingrédients de premidre qualité et nous apportons le plus
grand soin A notre fabrication, de sorte que nous som-
mes justifiables de dire que nos produits

DONNENT UNE SATISFACTION PLUS QU’ORDINAIRE
Nous attirons spécialement votre attention sur nos biscuits:

ARROWROOT, CADET, DAINTY ENGLISH

TEA, GRAHAM WAFERS, GRAHAM SAND-

WICH, CREAM SANDWICH ASSORTIS, RICE
CAKE, SULTANA.

Aussi un joli choix de
PATE DE GUIMAUVE, SANDWICH ET
LIGNES' DE CONFITURES.

Nous sollicitons une ¢ommande d’essai, et nous sommes
certains que vous serez satisfait de nos produits.

Nous fabriquons le fameux Chocolat *“BORDO” ainsi que
plusieurs autres lignes de BONBONS.

Conflez-nous vos commandes et demandez des renseigne-
ments sur nos lignes. Nous y apporterons la plus grande
attention possible.

Tho Montoeal Biseuis o,

FABRICANTS DE mi1SCUITS ET DE CONFISERIES.

PR s R b

5-0 -

.MONTREAL

. A R R o e R R
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-~--Z1-.gn Gofivant aux annoneeurs, mentionnez “Le Prix Courant”, s.v.p.
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Nous vous présentons nos sou-
haits sincéres d un Joyeux Noel
et d’une Nouvelle Année trés
prospere.
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Ferronnerie, Quincaillerie, Peintures, Vernis, Vitres, etc.

| .
| Mercredi soir, le 17 décembre 1919,
Des prix plus élevés sont en vigueur
 sur plusieurs lignes et ces avances
affectent le treillis & volailles, les
' machines 2 laver, les essoreuses, les
 scies passe-partout, tous les genres
de boulons, les écrous ainsi que les
' vis A carrosserie. Les pentures sus-
pendues et a vis se vendent plus che.
res aussi, Le prix des barattes-baril
a été augmenté également. Le cable
de sisal a balué tandis que le cable
“de coton se vend beaucoup plus cher.
Les produits du plomb sont trés
 fermes, car le plomb en saumon et
le fer-blanc brut se vendent tous
deux plus chers cette semaine. Le
cuivre a monté aussi et le spelter
ainsi que I'antimoine se vendent beau-

nitgre. Le commerce du gros est par-
| ticulitrement actif en ce moment et
| les tendances de presque toutes les
lignes portent vers la hausse. La
difficulté que I'on é&prouve a-se pro-
curer des stocks suffisants devient de
plus en plus grande. En méme temps,
les articles pour le commerce des
fétes sont en grande demande.

\‘LE TREILLIS, LES MACHINES A
' LAVER ET LES ESSOREUSES
‘ MONTENT

Treillis, machines 3 laver — Des
prix plus élevés sont en vigueur pour
le treillis & volailles. Les nouveaux
escomptes sont les suivants: mailles
de 2 pouces, canadien, liste nette;
mailles de 1 pouce, liste plus 2!, pour
cent; Américain, maiiles de 1 et 2
pouces, liste plus 2!2 pour cent. Une
avance est aussi en vigueur sur les
machines & laver et sur les essoreu-
ses: de $1.50 & $10 par machine, liste,
et suivant que la machine est action-
née 3 I'électricité, & la main ou autre
forme de pouvoir. Les prix des esso-
reuses ont monté aussi. Voicl quel-
ques-uns des nouveaux prix: Royal
Canadian, la douzaine, $92.80; Easy,
$99.80; Rapid, $90.80; Crest, $88.80;
New Eureka, $79; Eureka, 11 pouces,
$11.40; Bicycle, $109.30.

LES SCIES PLUS CHERES; DE
MEME QUE LES BOULONS.
Scies, boulons — Les scies passe-
Partout se vendent plus chéres gette
ttmaine, I'augmentation se chiffrant
i environ 15 pour cent, pour les va-
Tiétés plus communes et de 5 a 7>
Pour cent pour celles de 1a meilleure
Qualité. Une hausse d’environ 10 pour

tent a &té faite sur les boulons et les |

&rous, et cette augmentation s'appli-
que aux vis et boulons de bouts pour
tarrosserie de voiture.

coup plus chers que la semaine der- .

LES PENTURES PLUS CHERES;
DE MEME QUE LES BARATTES

Pentures, barattes — Les prix ont
monté pour les pentures suspendues
et A vis, I'escompte actuel étant de 25
pour cent du prix de la liste, quand il
était de 35 pour cent auparavant. Les
barattes-baril se vendent plus chéres
aussi.” L'escompte actuel de la liste
est de 7!, pour cent, contre 17!, pour
cent avant.

LES PELLES ET LES LOUCHES
PLUS CHERES

Pelles, louches (scoops) — Le prix
des pelles et des louches a monté.
L'avance, la douzaine, pour les diver
ses dimensions au-dessus du No 2 a
été de 25c¢ la douzaine. Elle est pré-
sentement & 35¢ la douzaine de plus.

UNE FERMETE ET UNE ACTIVITE
CARACTERISENT LE MARCHE
DES8 POELES ET DES
ACCESSOIRES

Poéles et accessoires — Les manu-
facturiers font encore beaucoup de
livraisons de plusieurs lignes de poé-
les et pour les ranges et les fournai-
ses, le marché continue d'étre actif.
Naturellement, les prix sont trés fer-
mes, et certains suggérent qu'il y aura
d’autres avances encore. Les acces-
soires sont trés actifs, aussi, surtout
les nickelés et les vernissés. Le ton
est trés fort.

ENCORE DES VENTES ACTIVES
DE BROCHE ET DE CLOUS

Clous et broche — Le marché ca-
nadien, dit-on, recoit de meilleurs ap-
provisionnements de clous que cer-
taines sections du commerce des
Etats-Unis. Le commerce semble icl
recevoir des stocks ralsonnables et
bien que les prix soient fermes, ils
se maintiennent encore a3 $5 le baril,
ce prix s'applique également aux clous
découpés. La demande est encore con-
sidérable. Les produits de la broche,
aussi, sont trds actifs pour cette sai-

>~ son de I'année, la broche d’acier polie

étant soutenue a $5.25 les 100 livres.

LE CABLE DE SISAL BAISSE;
CELUI DU COTON MONTE

- Cible et cordage — Les prix ont
été réduits sur le cible de sisal et le
manille anglais et Beaver. Les prix
actuels sont: Manille pur, 31¢ la livre;
manille anglais et beaver, 26c et le
sisal, 22!4¢ la livre. Le cable de co-
ton a monté et la base actuelle est:

31/16 pouces, la livre, 81c; 4 pouce
et plus, 80c.

LES AFFAIRES SONT BONNES
POUR LA GAZOLINE ET
L'HUILE

Gazoline et huile de charbon — La
demande pour la gazoline et I'huile
de charbon est, dit-on, bonne, et les
prix demeurent sans changement pour
ces deux lignes. L’huile, sulvant sa
qualité, se vend de 22 3 25 cents le
gallon, tandis que la gazoline & mo-
teurs se vend 33 cents le gallon.

LES TOITURES MONTENT DE 5¢
LE CARRE

Toitures — Une avance de 5 cents
a été enregistrée sur le prix des toi-
tures. Quelques-unes des lignes affec-
tées sont les suivantes: Everlastic, Ia
double, $1.85 le carré; 2 doubles,
$2.20 le carré; 3 doubles, $2.55 le car-
ré&; Panamoid, 1 double, $1 7516 carré;
& doubles, $2.05 le carré, 3 dOUblel.
$2.40 le carré. i

LR Ty
LES STOCKS .DE TOLES DIMI-
NUENT; PRESGQUE N'IMPORTE
QUEL PRIX DEMI\N_DEl

Feuilles et plaques — Qn peut dire
que la situation des tdles est telle que
les stocks sont presque tous é&puisés;
les stocks que l'on pouvait avoir sont
trés diminués ainsi que le tonnage et
par suite, il est presque lr'npeulble de
donner ici des cotations bien définies.
Des primes sont payées pour les
stocks que I'on peut se procurer.

Nous cotons:

Tole noire en feuilles:

Les 100 Ibs
Calibre 10 . . . . . . . 590 6.20
Calibre 12 . . . . . . . 596 6.26
Calibre 14 . . . . . . . 6.00 6.30
Calibre 16 . . . . . . . 610 6.40 -
Calibre 1820 . . . . . . 656 6.70
Calibre 2224 . . . . . . 670 6.7
Calibre 26 . . . . . . . 6.70 6.80
Calibre 28 . . . . . 7.00 17.00

ToOle galvanisée en teullles‘
103, onces . . - 9.00
Calibre 28 . 8.86
Calibre 26 . . N . 8.7k
Calibres 22 et 24 o wow e ooee 340
Calibre 16 . . . . ... . ... 8.00
Calibre 18 . . . . . . . . ... 826
Calfbre 20 . e v 5w s 828
Tdle anglaise:

Calibre 28 . . . . . . . .... 10.00
Calibre 26 . . . . . . . .... 9.7
Calibre 24 . . . . . . . .... 81b
Calibre 22 . . . . . . . .... 880
Calibre 18 et 20 . . . . . ... 8.60

Note: — Charge extra do 26 & 3b5¢
les 100 livres pour lots brisés.
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UNE DEMANDE ACTIVE POUR LE
FER ET L'ACIER

~ Fer ot acier — Il y a encore une de-
mande active pour le fer et 'acier en

_ barres, et le ton est trds ferme.
Aucun changement n'a été fait au
oours de la semaine et bien que les
stocks ne solent pas du. tout exces-
sifs, ceux qui sont placés a la dispo-
sition des jobbers sont suffisants pour
leurs besoins.

Nous cotqnn:

«Acferdoux . . . . . . . . .. 4.05

Acier &4 machinerie, fini fer . . 4.10
Fer de Norvége . . . .. . .. 1200
“"Acfer A ressort . . .. .. ... 6500
AclerApneus . . . .. .. .. 4.25
Acler A bandes . . . . . . . . 4.05
Acler A ouulls Black Diamond,
latb. . . ... ... ... 0.22
Acler fondu Black Diamond,
b, i s e e s s 0.22
fer ordinalre \en barre, les
100tbs . . . . ... ... .. 39

Fer raffiné, les 100 lbs . . . . 4.90

LA S8OUDURE PEUT MONTER;
" LES PRODUITS DU, PLOMB
PLUS FERMES

Produits du plomb — Par suite des
_prix plus &levés en vigueur actuelle-
ment pour le plomb en saumon,
aingl que pour le fer-blanc, il semble-
ralt que la soudure sera revisée 2 la
hausse sl ces avances continuent. En.
attendant, le ton est plus ferme, et
cela s'applique, aussi, aux divers
* autres produits du plomb. ’

Nous cotons:

Tuyau de plomb . . . . . .. 012)
‘Rebuts de plomb . . . . . .. 0.133%
. Courbes et trappes en plomb.

16%.
"Plomb “wool”, la 1b. . . . .. 0.13
-"Plomb en feuilles, 3 & 33 la lb

pled carré. la 1b. . . 0.12)
Plomb en feuilles, 4 & 8 lbs

pled carré . . . . . . 0.0QQ
Feullles coupées, %c extra et
‘ feuilles coupées & la dimen-

gfon. 1c par 1b. extra.

Soudure, garantie. Ia 1b. 0.37%

,Soudure, strictement. la lb 0.353

"Soudure, commerciale, la lb 0.334

Soudure, wiping, la 1b. 0.30%

‘Soudure & broche (No 8)—-

B | | (T 0.36

4668 ¢ o s s o6 s v W 0.38%

-56060 . . . ... 041}

Zinc en feuilles, casks . . .*. 016

Zinc en lots brisés . . . . . . 0.163

TUYAU DE FER
Standard Buttweld

. Les 100 pleds.

" Acler Fer forgé
Lot Noir Gal. Noir Gal.

: 5 6.00 §$ 800 §..... [ opong

l’: 82' ' 4.63 6.66 5.13 .26
3% pe... 4.3 .66 5.13 7.26
a pe... b6.99 7.67 6.84 8.42

. % pe.. 153 9.66 8.68 10.81

1 pe.. 1L14 14.28 12.84 15.98
1% pe... 1507 1932 17.37 21.62
'1% pe... 18.01 23.10  20.76 25.85

2% pe. 2424 31.08 27.94 34.78

2% pe... 3R.90 49,73

8 pc.. 6087 65.03

8% pc.. 64.86  81.88

4 pe... 7686  97.01 -

Standard Lapweld.
Acier Fer forgé
Nolr Gal. Noir Gal
2 pe... $27.94  $34.78  $31.64  $38.11
2% pe... 40.66 51.48 46.51 67.33
3 pc... 63.17 67.32 60.82 T74.97
3% pe... 66.70 83.72 75.90 92,92
4 pe.. 79.03 99.19 89.93 116.09
4% pc... 88.00 113.00 107.00 132.00
5 pc... 103.00 132.00 125.00 154.00
6 pec... 133.00 171.00 162.00 200.00
7 pe... 175.00 224.00 211.00 259.00
8 pc... 18400 235.00 221.00 273.00
LE FER-BLANC, LE PLOMB, LE

SPELTER, LE CUIVRE, TOUS
PLUS FORTS

Métaux en lingot — Les marchés
en général sont plus forts, et cecli
s'applique’ au plomb en saumon, au
fer-blanc, au spelter, au culvre et a
I'antimoine.

Culvre — Un nouvel affermissement
a &té enregistré sur ce marché, et de
nouveau les tendances portent vers
la hausse. L'électrolytique est cotée
a 24Y,c et le casting a 24g la livre.

Fer-blanc — Les marchés de Lon-
dres ont monté de 10 livres la semai-
ne dernidre. La situation locale est
plus ferme, et les prix cotés sont de
60c la livre.

Plomb — Un commerce considéra-
ble a &té passé sur ce marché Les
prix sont montés encore. Prix local:

8Vsc.

Spelter — Ce marché est plus fort
aussi et ‘les prix cotés sont actuelle-
ment de 10V,c la livre.

Antimoine — 11 y a de belles pers-
pectives pour ce métal, déclarent les

importateurs. La base du prix est
plus ferme de nouveau a 11l4c la

livre pour l'anglais et 11!4¢ pour le
chinois.

Aluminium — Sans changement a
33c la livre.

LA PEINTURE

Les prix du marché pour I'huile de
graine de lin sont plus élevés & cause
de la rareté des approvisionnements
de lin, et avec $2.47 le gallon le bas
niveau pour les bariis gsimples d’huile
brute. Les tendances portent vers la
hausse, car les stocks de graine sont
limités et les broyeurs ne s’attendent
pas A un soulagement Immédiat. Cer-
tains s’attendent & des prix plus éle-
vés, et déclarent que ceux qui acheté-
rent autour de $2 le gallon sont bien
heureux. On éprouve également de la
difficulté a se procurer des stocks
suffisants de térébenthine. Les shel-
lacs se vendent 50c plus chers. Les
peintures mélangées sont trés fermes,
et le ton du mastic et du blanc de
plomb dans I'hulle est ferme, Des vi-

tres sont offertes par les fabricants

belges, et cela aura, probablement, un
peu plus tard, un bon effet sur ce
marché. Les commandes du commerce

- -——d‘
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pour la livraison du printemps sont,
dit-on, trés considérables.

L'HUILE SE VEND PLUS CHERE;
LA SITUATION EST DIFFICILE

Huile de graine de lin — Les man
chés ont subi une autre hausse ay
cours de la semaine, et la base du

prix pour [I'huile brute, sur la base
des lots d'un seul baril, est de $2.47
le gallon. Nous sommes a I'époque

de I'année o les fabricants de peintu
re en emploient une grande quantité
pour la fabrication, et personne ne
semble dicsposé a vendre, et en lots
d’un seul baril seulement. En ce qui
concerne les stocks de graine du Ca
nada, il y a peu de probabilité d'amé.
lioration en ce moment, déclarent les
marchands. Le seul espoir réside dans
la graine de I'Argentine, et si les pers
pectives sont aussi favorables pour les
prochaines semaines qu’elles le sont
actuellement, on dit que la récolte y
sera trés considérable. Toutefols,
I'effet de cette récolte ne se fera pas
sentir au Canada avant plusieurs se-
maines et I’'huile peut monter encore
en attendant. Deux mois s’écouleront
probablement avant que l'arrivée de
la graing du Sud soit un facteur réel
sur ce marché. Les approvisionne
ments de I’Ouest déclarent plusieurs,
ne sont pas beaucoup augmentés dans
le moment.

Nous cotons:

Brute—
Gal. Imp.

12 4 barils . . 247 250
14 9 barils .
10 & 25 barils

Bouillie—

13 4 barils . 249& 2.52¢
54 9 barils . . . .

Note. — Par suite des fluctuatlons

des marchés de la’'graine, les maisons |

de gros, en général, ne donnent pas
de cotations. La base est trés nomi-
nale.

IL N'EST PAS FACILE DE SE PRO-
CURER DE LA TEREBENTHINE

Térébenthine — Les stocks sont
trés rares, e* les tendances sont encors
fermes. Les jobbers et surtout les
fabricants de peinture sont actuelle-
ment intéressés dans la perspective
des approvisionnements pour eux:
mémes, et la quantité de stock qul
arrive, et que l'on peut se procuref
est trés limitée. Dans certains cas
I’on peut se procurer des lots de baril
simple, mais ceux qui les détiennent
ne sont pas tras disposEs a les vendre.

Nous cotons:

‘Térébenthine—

De 1 a 4 barils o
Par petits lots . . . . . eeee 260
(Empaquetage  extra)
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LES MASTICS SE VENDENT ACTI.
VEMENT; LES VITRES ETRAN.
GERES COMMENCENT A
ARRIVER

Mastic et vitres — Le mouvement
du mastic est trés actif en ce moment,
et le marché, bien que sans change-
- ment, reste ferme. Les prix sont don-
nés plus bas.

Il nous est arrivé, dit-on, des vitres
de Belgique, et en dépit des domma-
ges faits par la guerre dans l'un des
centres producteurs les plus Impor-
tants de ¢e pays, des stocks sont of-
ferts au commerce canadien en quan-
tités de plus en plus grandes. Ces

offres comprennent des glaces et des

vitres et certains se demandent, en
vue de la situation américaine, si ces
offres et la vente de ces vitres belges
n'auront pas, tét ou tard, un effet sa-
lutaire sur la base du prix au Canada.
En attendant, le commerce est actif
et les prix n'ont pas subl de change-
ments.

Mastic Standard:
Au-
des-
sous
5 1 del
1 tonnes tonne tonne

' En barils . . $5.00 $5.25 $5.60
En% barfls . . .. 5.15 540 6.30
Par 100 livres . . . 5.85 6.10 6.45
Par 25 livres . . . 6.10 6.35 6.70
Par 1215 livres . . &35 6.60 6.95

En boites 3 et 5 1bs 8.10 8.356 8.70
En boites 2 et 3 Ibs 8.60 8.35 10.20
En caisses 100 lbs. 7.15 7.40 17,76

0E GROSSES COMMANDES DE
PEINTURE SONT PLACEES ET
LE TON EST FERME

Peinture préparée — Les comman-
des données pour de la peinture sont
bts considérables et quelques manu-
fcturiers se demandnt si cela conti-
fue, comment ils ‘vont s'y prendre
wur les remplir toutes. Les fabriques
unt trés occupées dans le moment et
ravaillent sans arrét. 1l y en a qui
" s'attendent qu’a une base ferme
wur les peintures préparées, et avec
us les facteurs qui contribuent a

mintenir la base élevée et avec l'af- -

frmissement des matidres premidres
tméme leur hausse, I'on ne peut s'at-
ndre 3 un déclin des prix

\E BLANC DE PLOMB EST FERME
$0US L'INFLUENCE DU PLOMB .
EN SAUMON

Blanc de plomb dans 'huile — Le
' du marché est ferme. Aveg I'hulle
% graine de lin aussi chere et le mar-
% du plomb en saumon plus ferme,
Ite saurait y avolr de fléchissement
g 13 base, et lI'on commence a se
Mander si le plomb ne montera pas
fare, vue que l'on rapporte une ex-

portation considérable de plomb en
saumon et de plomb dans ['huile. Les
prix restent a $16.50 les 100 Ibs pour
les lots de 5 tonnes; $17.35 les 100 |i-
vres pour les lots d'une tonne et $17.36
les 100 en plus petites quantités.

LES S8HELLACS SE VENDENT PLUS
CHERS; CINQUANTE CENTS
LE GALLON

Shellacs — Le prix du shellac a
encore monté. L'avance est de cin-
quante centins le gallon et elle s’appli-
que au shellac orange et au blanc., .Les
marchés de la gomme sont tréds fer-
mes et les prix sont sujets 3 monter
dans un avenir immédiat.

PEINTURES

Alabastine.

Couleurs et blanc—en paquets 2%
livres, $9.50 les 100 livres, en paquets
de 6 livres, $9.00 Ies 100 livres, f.0.b.
Montréal.

Liquide-bronze.

Liquide-bronze, No 1 ..$1.50 $2.00

Huile de banane, gall. ..$3.60 $7.00
f.0.b. Montréal.
Bleu.

La lfvre .. .. .. .. .. ..0.11 0.12
Coullaurs (séches) la livre

Terre d Ombre brute, No 1, tonne-
lets de 100 livres .. ..0.08 0.093

Terre d'Ombre pure, tonnelets de
100 Uvres .. ..0.11 0.15

" Terre d’Ombre brolée, No 1, ton-

nelets de-100 livres .. ..0.08 0.093%
Terre d'Ombre pure, tonnelets de

100 lvres .. .. .. .. ..0.16 0.17
Terre de Sienne brute, No 1, ton-

nelets de 100 livres ..0.083 0.094
Terre de Sienne pure, tonnelets

de 100 livres .. . .0.15
Terre de Sienne brmée, No 1 100 .
lvres .. .. . ..0.93

Terre de Sienne brmée, pure 100
livres .. .. . ..0.15
Vert Imp. tonnelets de
100 livres . . . . . . . . . 0.17 0.19
Vert Chrome, pur .. .. ..0.
Chrome jaune - . .
Vert Brunswick 100 lbs .0.10 0.143
Rouge Indien, Kegs 100 li-

vres .. .. . .. ..0.156 0.20
Rouge Indien, No 1 Kegs

100 livres .. .. .. ..0.06 0.17
Rouge Vénitien, brlllant

supérfeur .. .. .. .. ..0.07 0.09
Rouge Vénitien, No 1 .. ..0.03} 0.053
Noir fin, pur sec .. .. ..0.093 0.16
Ochre d’Or, 100 livres ..0.08 0.2
Ochre blanche, 100 livres ..0.05} 0.06
Ochre blanche, barilg .0.04 0.043
Ochre jaune, barils .. 7. 0.03} 0.05}
Ochre frangais, barils .. 0.06 0.103
Ochre sapin, 100 livres ..0.07 0.08

Oxyde rouge canadien, en

barils .. .. ..0.023 0.033
Rouge Super Magneuc e oo .00
Vermillon .. .. .. s ..0.40
Vermillon anglals P . 1 1

f.0.b. Montréal, Toronto

COULEURS A L'HUILE PURE
" boltes d'une livre.

Rouge Vénitien -. ..0.23 0.30
Rouge Indien .. - . ..0.30 0.36
Jaune ‘chrome, pur ..... ..0.53 0.66

..0.30 0.32

Ochre d’or, pur .. .
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Ochre de sapin frangais, .

DUE .. o s ws o se0:2D 0,29
Verts, purs . . . . . . . 0.28 0.38
Terres de Sienne .. .. ..0.834 0.36
Terres d’'Ombre .. .. .. ..0.34 0.36
Bleu Ultra-marin .. .. ..0.46 0.60
Bleu de Prusse .. .. ..1.00 1.02
Bleu de Chine .. .. .. ..1.00 1.02
Noir fin .. .. .. .. .. ..0.356 0.37
Noir ivoire .. .. . ..0.36

Noir de peintre d'enselxne
PUF .. «0 ¢o oo oo +. ..0.38 0.40
Noir de marine, 6 livres .. .. ..0.20
f.0.b. Montréal, Toronto. :

Emalls (blancs) Gallon
Duralite .. .. e e .. . 8T.47%
Albagloss, C. P C e v. .. .. BB
Email “Blan¢”,B-H .. .. .. .. 690
Mooramel .. .. .. .. .. .. .. 7.00

Vitre Simple Double

, épals- épais-

Les 100 pleds seur seur

Au-dessous de 25 $19 90 $22.90
262434 .. .. .. .. ..20.80 24.8
35440 .. .. .. .. .. 21.80 26.40
41460 .. ........23.60 30.00
51460 .. .. .. .. .. 24,60 30.80
6147 .. .. .. .. .. 20.60 32.70
7148 .. .. .. .. .. 29.7 35.40
8128 ................456.46
86R 90 .. .o sxoeewe o swee 48,80
91494 .. .. .. .. ........49.8
95&100 S5 e uw ew e e 080D
1014106.. .. .. .. .. .. .. .. 66.36
1064110 . ~ 73.10

Escompte h la caisse 15 et 20%
Escompte & la feuille, 5%.
Comptant, 3 pour cent.

f.a.b. Montréal.

Glaces Chaque
Glaces jusqua 1 pled .. .. .. ..0.80
Glaces de 1 & 2 pleds .. .. ..0.90
Glaces de 2 A 3 pleds .. .. ..0.95
Glaces de 3 & 4 pleds .. .. ..1.16
Glaces de 4 & b5 pleds .. .. ..1.35
Glaces de 7 & 10 pleds .. .. ..1.70
Glaces de 10 A 12 pleds .. .. ..1.76
Glaces de 6 & 7 pleds .. .. ..1.50
Glaces de 12 & 156 pleds .. .. ..1.85
Glaces de 16 & 25 pleds .. .. ..1.95
Glaces de 26 & 60 pleds .. .. ..2.16
Glaces de £0 & 75 pleds .. .. ..2.20
Glaces de 76 & 90 pleds .. .. ..2.25
Glaces de 90 & 100 pleds .. .. ..2.30
Glaces de 100 & 120 pleds .. .. ..2.60
Glaces de 120 & 140 pleds . ..2.90

Glaces de 101 & 110-de larzeur
contenant pas plus de 100 pleds
chaque .. . ..3.00

Glaces de 111 b. 120 de large ne
contenant pas plus de 100 pieds
chaque .. .. . .. ..3.40

Glaces de 101 & 110 de la.rge. con-
tenant plus de 100 pleds, chaque3. 40

Glaces de 111 & 120 de large, con-
tenant plus de 100 pieds chaque.3.75
Escompte au commerce, 20 pour 100.
Livraison en ville, 25 pour 100.

t.a.b. Montréal.

AVIS DE DEMANDE DE DIVORCE

" Avis est par les présentes donné

que James Goddard, des cité et dis-
trict 'de . Montréal, dans la province
de Québec, soldat de retour du front,
s’adressera au Parlement du Canada,
a sa prochaine session, afin d’obtenir
un bill de divorce d’avec son épouse,
Lilian Frances Goddard, pour cause

d'adultére.
JAMES GODDARD.

* Daté & Montréal,

le 10 octobre,
A.D. 1919
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~IIH IMPORTANT DEVELOPPEMENT DANS L'INDUSTRIE
DE LA PEINTURE

Vol. XXXII — No 51

Progres remarquable de la McArthur, Irwin, Limited, une maison
de peinture établie depuis longtemps a Montréal.

ciés fondérent la maison qui est connue au-

jourd’hui sous le nom de McArthur, Irwin,
Limited, ils adoptérent une politique bien définie de
progreés. Que cette politique ait été fiddlement sui-
vie depuis la fondation de la maison est amplement
prouvé par le développement de ce commerce, qui
d’un petit magasin est devenu l'importante maison
actuelle.

La fabrication des peintures et des produits de la
peinture n’est pas le seul objet de la compagnie,
mais comme toutes les autres branches de son com-
merce la vente de sa peinture a été

EN 1842, lorsque feu John McArthur et ses asso-

ces derniéres années est bien illustré par le f:
qu’'en 1912, lorsque l'organisation fut effectuée,
capitalisation était portée -a $380,000 — aujour
d’hui, elle est de $1,000,000. Cette énorme augmen
tation du capital est devenue nécessaire par sul
de l'établissement de plusieurs fabriques pour
fabrication de produits chimiques, de couleurs
ches, blanc de plomb, etc.
C’est en grande partie & M. John Irwin, le vice
président et le directeur-gérant, que 1a compagni
doit ses rapides développements. C’est un homm
d’affaires énergique et d’un optimisme inaltérabl
I1 a Theureuse faculté de tran

développée par des experts com-
me une industrie particuliére. Par
suite, les ventes ont augmenté par
sauts et par bonds, et développe-
ment aprés développement sont
devenus nécessaires.

Les fondateurs de la maison
adoptérent, comme moyen pour
augmenter leurs affaires, la pro-
duction exclusive de peintures de
haute qualité. A cette production,
ils ajoutérent un service aussi par-
fait qu’il était possible de donner.
En dépit de nombreuses difficul-
tés, ils arrivérent A fabriquer un
produit qui s’est acquis un renom
enviable pour sa qualité digne de
conflance. Et cette fabrication
d’un produit de premiére qualité et

agressif.

L’histoire de
thur, Irwin, Limited, est
celle d'un vieux commer-
ce, solidement établi et
fondé avec soin.
une histoire qui devrait
étre écrite en deux cha-
pitres, qui raconteraient
les phases d'un progrés
constant, d'abord sous
I'ancien régime et par
les vieilles méthodes, et
a présent sous la direc-
tion d’hommes plus jeu-
nes et du type moderne

mettre son énergie et son opf
misme aux gens qui travaille
avec lui et un don pour ainsi di
inné chez lui de choisir exact
ment 'homme le mieux approp:
a4 lemploi qui lui est confié.
s’est entouré d’un personnel loy
animé de la conflance qui f
réussir et qui s’efforce chacun
son coté de faire sa part po
maintenir le bon renom de to
les Produits Crown Diamond.

M. Irwin est un homme in
ress€ dans bien des industri
Outre sa maison la plus imp
tante (McArthur, Irwin, Ltd.),
est le président de la Parkery
win, Ltd., de Montréal, fabrica
de ciments & caoutchouc, bo

la McAr-

C'est

des méthodes d’affaires scrupuleu-
sement honnétes et équitables leur valurent le gros
commerce qu’ils font présentement.

Le facteur le plus important dans la production
de la qualité dans un article fini est la qualité des
matiéres premiéres ayec lesquelles il est fait. Pen-
dant nombre d’années, la McArthur, Irwin, Limited,
importa ses matiéres colorantes, ses produits chi-
- .miques, ses couleurs séches, son blanc de plomb et
ses autres produits similaires servant a la fabrica-
tioh de ses Peintures Crown Diamond. Aucune dé-
pense n’était épargnée pour obtenir ces matiéres
premiéres de la.meilleure qualité possible et des
acheteurs étaient envoyés dans toutes les parties
du monde.- Toutefois, il n’y a qu'un seul moyen de
s’assurer de la qualité de toutes ces matiéres pre-
miéres, c’est de se les procurer d’abord et ensuite
de les préparer sous votre surveillance personnelle.
C’est ce que fit la McArthur, Irwin, Limited. Elle se
procura des formules et des.procédés de fabrica-
tion, et des experts furent ajoutés au personnel de
T'organisation sans cesse grandissante.

De temps en temps, & mesure que l’exigeait I’ex-
pansion des affaires, le capital-actions de la com-
pagnie fut augmenté. L’accroissement rapide de

igrande expérience et aux connaissances techni

rapportés, cirages & chaussu!
etc.; vice-président de la Davies, Irwin, Ltd., Mo
réal, raffineurs et blanchisseurs de cires, impo.
teurs et exportateurs d’huile;

Vice-président de la Laporte, Irwin, Ltd., Mo
réal, fabricants de peroxide d’hydrogéne et
blanc fixe;

Vice-président de la Miller Extracts Ltd., Mil
ton, N.B. Les seuls manufacturiers au Can
d’extrait de sapinette du Canada;

Directeur de la Standard Amusement Co., M0
réal.

La derniére addition a la liste des industries d
McArthur, Irwin, Limited, et une industrie qui 3
une grande importance pour la qualité des Prod
de Peinture Crown Diamond, c’est la nouvelle U
pour la corrosion du plomb que I'on vient d'¢
a Outremont. ‘Cette usine est, dit-on, la fabri
du genre la mieux dirigée et la plus pratique
Amérique.

Cette fabrique a été construite sous la su
lance personnelle de M. R. H. Monck, et elle
en opération sous sa direction. La haute effica
et la qualité remarquable du produit sont dues
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de M. Monck. Ce
dernier recut son
éducation primaire
au King's College,

terre, dans les la-
boratoires de re-
cherches de la She-
rard Cooper Cole,
de Londres, Angle-
terre. Plus tard, il
fit une spécialité de
la technique de la
production du blanc
de plomb.

La méthode de
corrosion du plomb
suivie & I'usine Mc-
Arthur, Irwin, suit
fidelement le prin-
cipe du procédé
connu sous le nom
de “Vieux procédé
- hollandais” dans le-
quel procédé la réaction des acides et des gaz se fait
en grande partie en dehors de la vue et sous aucun
controle, La différence dans le procédé McArthur,
Irwin, assure ce contrdle parce que chaque opéra-
ion est faite sou$ une observation directe. Une
fisite & 'usine est trés instructive sur la fabrication
les pigments & pkinture et elle aide & se rendre
compte comment ]a compagnie peut garantir abso-
ment la haute qualité uniforme de son produit.
D'abord, le meilleur plomb en saumon de la- Co-
mbie Anglaise est raffiné dans des fournaises
ine construction spéciale et fondu en lamelles
inces pour que la plus grande partie de leur sur-
ce soit soumise & 'action des acides et des gaz
s la chambre de corrosion.

La chambre de corrosion est une immense piéce
1 béton solide. De gros monceaux de lamelles de
lomb sont disposés dans cette pieéce de maniére a
e que l'air, les acides et les 'gaz puissent circuler
brement autour de toute cette masse de plomb.
‘oxygéne extrait de l'air, l'acide acétique et le
tioxide de carbone tels que produits par le carbone
jur et I’air, agissent sur les monceaux de lamelles
¢ plomb les réduisant & un état demi-liquide.
ette substance est pompée dans des réservoirs-
tres trés hauts et la plus grande partie possible
tlacide libre est extraite et le reste de la pulpe du
omb est prét pour les grosses presses filtreuses
bronze.

M. John Irwin

de Londres, Angle-
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Les presses-filtreu-
ses exercent une
pression hydrauli-
que sur la pulpe du
plomb, faisant dis-
paraitre toute tra-
ce d’acide et lais-
sant le plomb sous
forme d’une poudre
blanche séche. Cet-
te poudre est en-
suite soumise a
l’'action d’une roue
de quatre mille li-
vres qui la réduit
en une poudre ex-
trémement fine,
douce au toucher et
non métallique.

Généralement, le
procédé suivant
consiste & mélanger
le plomb sec avec
de I'huile de graine
de lin, de le faire passer & travers un broyeur et a
I’empaqueter pour I’expédition. A l'usine McArthur,
Irwin, on consacre cinq autres heures additionnel-
les & s’assurer si I'huile a bien pénétré chacune des
fines particules de plomb. A cette fin, deux machi-
nes additionnelles sont employées. La pite formée
par le mélange du plomb et de I'huile est d’abord
mécaniquement macérée’ et ensuite on la fait pas-
ser & travers une malaxeuse d’ou elle sort parfaite-
ment mélangée. Elle est ensuite poussée dans d’im-
menses rouleaux de granit, ou elle est roulée plu-
sieurs fois pour lui donner cette uniformité parfaite
et cette absence d’humidité qui distinguent immé-
diatement le Blanc de Plomb Crown Diamond de
tous les autres. A sa sortie des rouleaux, le blanc de
plomb est enlevé, pesé et empaqueté pour I'expédi-
tion dans les récipients en feuillard et les tonne-
lets jaunes bien connus. Pour le commerce domes-
tique, les récipients sont des dimensions ordinaires
—1,2,5, 121, 25, 50 et 100 1bs. Pour I’exportation
les dimensions sont réglées par des besoins spé-
ciaux.

Une brochurette trés intéressante a été préparée,
laquelle décrit, en détail, cette méthode moderne de
la corrosion du blanc de plomb. Cette brochurette
est intitulée: “From Pig Lead to White Lead”. La
McArthur, Irwin, Limited, 20 rue St-Paul ouest, se
fera un plaisir de vous en adresser un exemplaire
sur demande.

M. R. H. Monk
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pour tout le monde

AJUSTEURS D'AUTO
AJUSTEURS DE VOITURES
MANUFACTURIERS DE
PANIERS

POSEURS DE TAPIS
MANUFACTURIERS DE
CHAUSSURES -
EBENISTES

Tétes qui ne se détacheront pas
du corps du clou et pointes qui
justifieront toutes exigences.

THE STEEL COMPANY
OF CANADA, LIMITED,

MONTREAL HAMILTON  §

“IHrgonne’’

UN |
FAUX-COL

ARROW

R'UN AJUSTEMENT PARFAIT |

CLUETT, PEABODY & CO. OF CANADA, LIMITED

TOLES NOIRES C. A
Marque €is:3 GLOBE

Flexibles, faciles a travailler et appropriées a toutes
les fins.

JOHN LYSAGHT, Limited,

Manufacturiers
NEW PORT, Wales et MONTREAL.

A. C. Leslie & Co. Limited

560 rue Saint-Paul Quest
MONTREAL.

031t

Feutre et Papi
N'IMPORTE QUELLE QUANTITE
Toitures Goudronnées (Roofing) prétes A poser.
2 et 3. Paplers de Construction, Feutre & Dou-
bler et & Tapisser, Produits de Goudron, Papier
A Tapisser et & imprimer, Papler d'Emballage
Brun et Manille, Toitures en Caoutchouc “Favo-

rite” et “Capitol”.

Fabricants du Feutre Goudronné
“BLACK DIAMOND”

ALEX. McARTHUR & CO., Limited
' Bureaux et Entrepdts: 82 Rue McGill, MONTREAL.
Manufacture de Feutre pour Toiture: Rues Mo-
reau et Forsyth, Montréal. Moulin & "Papler,
- Joliette, Qué.

En é&crivant aux annonceurs, mentlonn,ez.“Le Prix Courant”, s.v.p.

Vol. XXXII — No 51
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UNE BROSSE OU UN BALAI POUR TOUS LES USAGES

Vous trouverez dans notre ligne de brosses et de balals exacte-
ment ce que votre clientéle tient a avoir.

| é T e T\ 0k v4 e
|
|
|

Lorsque vous vendez un Meilleur Balai ou une Meilleure Brosse
128 S o R )

(b = — SIMMS, vous faites une vente profitable — et vous démontrez a
T votre cliente que vous vendez CE QU’IL Y A DE MIEUX dans
: ‘ votre ligne, et qu'elle recolt la pleine valeur de son argent quand

elle achéte a votre magasin.

Cette clientéle reviendra encore acheter chez vous. Chaque pro-
duit de Simms fait faire des ventes répétées,

Prenez en stock cette ligne de producteurs de ventes
de SIMMS,

Brosses, Brosses & chaussures,
Petits balais, Brosses A poéles,
Pinceaux A peinture, Biosses A plancker,

Blaireaux.

Adressez-vous a notre succursale la plus proche de chez
vous pour avoir nos prix, etc.

T. S. SIMMS & CO., LIMITED

Fabricants des Meilleurs Balais et Brosses depuls 54 ans.

Siége social: ST. JOHN,. N.-B.

MONTREAL | LONDON TORONTO

§ .¢ Crampon b
\
i

.apatco donne j
.ue prige sond. p
.¢ tient en pla-f5.
-e les agrates
ongtemps apré.fi
Jue le tissu lul-
néme a été af-
aibll par I'u-
are,
S

Une ligne que vous pouvez
vendre avec confiance

Les marchands ont de bonnes raisons d’avoir une con-
fiance absolue dans une bourrure a collier de cheval ayant
un aussi grand renom parmi les cultivateurs que la ligne Ta-
patco. Cette ligne a gagné son renom nar le “service”. Faite
de coutil de superbe qualité — avec du rembourrage de com-
position spéciale faite par notre propre procédé, la Bourrure
Tapatco est reconnue comme un article supérieur.

Les marchands constatent que ces bourrures se vendent
facilement — surtout lorsqu’ils nrennent le trouble d'expli-
quer 3 leurs clietns qu'en faisant porter 3 leurs chevaux dss
Bourrures Tanatco, i's nourront obtenir une plus longue durée
du collier lui-méme’— en leur disant que son usage pourra

. étre continué longtemps aprés que son usure nécessiterait
™ autrement sa mise au rancart.

Ou en est votre stock de gants Ta.
Patzo? En tenant la ligne compléte,

@ The American Pad &
b rinendie ux Bewinl | . Textile Co,,
e eges, moseiedgantelet,———— BOURRURES | "’Chatham, Ont.

ans le haut — bouts en culr et

0 ¢l

Paime en culr— couleurs: ardolse

. . ’ i dans la fabrication
:“_’-"vford. Demandez-les a votre a CO“IEI'S de Chevaux 3 ans d expzl;:n::ur:u:” ’ “
"archand de gros. . )

En écrivant aux annonceurs, mentlonnéz “Le Prix ‘Courant". 8.V.p.
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%ﬁ:m LIMITED E 'g

: FORD, ONTARIO

Un Cadeau de 7/0 é! Durable

Le Sedan' Ford sera
une source continuelle
d’agrément pendant des
années.

Faites de Noél de

cette année'le commence-
ment d'une longue saison
de bonheur en présentant
a votre famille un Sedan .,: —

Ford---U'auto confortable —— |
a_un prix raisonnable. |
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EsSoreuses Marque Arrow

Que vaut pour vous le fait de ne pas
avoir de réclamations?

te, .y ‘
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‘ "sont une ligne principale pour le quincaillier

et il devrait les mettre en evxdence dans son

magasin pour avolir toute sa part de ce com-

merce profitable.

Les Essoreuses portant la rarque DOWS-
WELL ont un renom bien établi depuis 35
ans, parce que ce sont de BONNES ESSO-
REUSES.

Les bonnes essoreuses doivent avoir de bons
rouleaux. Dans nos usines munies de tous les
appareils pour la fabricaticn du caoutchouc,
calandres, séchoir par le vide, etc., nous pre-
nons le produit a I’état brut et des épreuves
quotidiennes prouvent que nos rouleaux don-
neront un service bien plus long que la pé-
riode donnée dans notre garantie.

DOWSWELL, LEES & CO., LIMITED

“HAMILTON, CANADA,

.Fabricants de tous les types de borines machines a laver

actionnées a la main ou par pouvoir. Aussi des Essoreuses
ARROW BRAND .

Représentants pour I'ouest: . *  Représentant pour l'est:

Harry F. Moulden & Son - . ~* John R. Anderson,

Winnipeg, Man. . » Montréal, Qué.

En écrivant aux anponceurs, mqntiqnnnz,'_“l_._eu Prix Qour‘ang",. 8.v.p,
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Pourquoi Employer le Premier Outil qui vous
_tombe sous fa main?

) B

(

T T RV 5 o S S . MPETRI BRI W G P % et g

OURQUOI perdre votre temps et gaspliler votre énergle

avec des outlis appropriés A tout autre travall pour falre

des ouvrages de forage lorsque le Porte-outll réglable N S tl St ' & C l c
‘“Agrippa’ pour forer vous offre le dernler degré de la com- 0va co a ee 0a 0.
‘modité et de I'efficacité.

Chaque porte-outil pour forer peut recevoir des barres de L"'“TED
&uolo:nl dlmermm:ll6 éel: hlutegriu riéglg fncllemcimt' r'n 5 . MANUFACTURIERS -
ur de l'anneau str v
repose le travall. Tout I'ap°paor‘;ll :e"fioxealnl:::t::zm.e(rl\:ee: ACIER en BARRES MARCHAND, MACHINERIE A
serrant I'écrou de fixatlon. ROUES, TRANSMISSIONS en ACIER COMPRIME
Quatre dimensfons pour les barres de 13' a4 24" — fournis POLI, TOLES D'ACIER Jusqu'a 48 pouces de large,
avec ou sans barres. RAILS en “T" de 12, 18, 28 et 40 livres A la varge,
J. H. WlLLlAMS & CO. ECLISSES, ESSIEUX DE- CHARS DE CHEMINS
P 'l “A s d DE FER. )
orte-outi grippa” de Williams Grosses Piéces de Forges, une Spécialité
pour forer. Mines de Fér—Wabana, Terreneuve.—Mines de charbon.
122 8. Clinton St.,, - 122 Vulcan 8t,, 122 Richards St., Hauts-Fourneaux, Fours 3 Révirbére & Sydney Mines,
CHICAGO, 111, 8UFFALO, N.-Y. BROOKLYN, N..Y. N.-E.— Laminoirs, Forges et Ateliers de Finissage

: a New-Glasgow (N.-E.).
Représentants pour le Canada: A .
THE CANADIAN FAIRBANKS-MORSE CO. Bureau Principal: New Glasgow (N.-E.)

Répond a la demande actuelle pour un

Loquet de porte de Grange et de Garage

faisant I'affaire du détaillant et du consommateur

Un article de vente raplde et proﬂmble Fort, résistant, joli et commode, facile &
poser. sur n'imperte quelle perte. Muni de deux poignées pour ouvrir ou fermer la
porte des deux cOtés. Les fermetures tiendront la porte ou la barridre fermée ou
ouverte. Fini émaillé avec boulon fait au tour. Garanti.

Nous fabriquons -aussi: Vélocipedes, voltures ‘‘Express’”, autos pour enfants, char-
rettes et brouettes-jouets, quincaillerle et garnltures de salle de .bain. Ecrivez pour
avolr nos prix et des renselgnements sur n’importe laquelle de nos lignes.

The Gendron Manufacturing Company, Limited

rues Duchess et Ontario, Toronto, Ontario. . .

COMMANDEZ-LES PAR LEUR NOM: NIORROW

Ecrous avec taraud , Foreuses 2 torslon ‘ Ecrous demi-finis

“MORROW" “MORROW"”’ ‘“MORROW"
: alnsl que boulons d’'en
Uniformité et force ; faites d'%rcéer Sherﬂeldl (Ang.), goupilles terminées en pointe,
T — . ‘ aveo un tl'mpu.se spéclal. Ou- 3& ons pour raplécer les chau-

Spéo-ﬂez toujours les "MIRROWS' et vous seres certaln d'avoir les memeurs. Chez
JOHN MORROW SCREW & NUT CO., LIMITED. ”“&'zr‘f::“:eﬁ'fé‘&?m do

lnnenol -Canada : F. BACON & co.. ‘Agents, Montréal _Qué. .

En Ocrmm aax lnmnceun. montlonnez “Le Prlx counut" sv.p. . .\

3
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On tient & avoir les &

PAPIERS A TAPISSER STAUNTON

parco Quils donnent une tollette nouvelle aux murs de
la maison et qu'ils mettent dans chaque pidce un
atmosphére de confort et de galeté. Ces paplers offrent
tout ce qu'il y a de mieux en fait de tapisseries avec
toutes les qualités au choix,

Les Papiers “Tout Rognés”
Staunton

] Y Axgas
: " 1282TRT
LoT2

se gagnent de nouveaux amis chaque fois qu'ils sont
‘employés et ils gitirent des clients nouveaux aux maga-
sins qui les vendent. e .

STAUNTONS LIMITED

Fabricants de paplers 2 tapisser
TORONTO

8alles de ventes 3 Montréal: Chambre No 310
Edifice Mappin & Webb, 10 rue.Victoria.

Lessiveuse a haute vitesse

“CHAMPION” do
(I

Une ligne populaire et profitable durant toute 'ann/e.
Vos clients la ‘connaissent grice A notre publicité

MAXWELL'S LIMITED, St, Mary's, Ont,

Qualité d’abord avéc les

MANCHES DE STILL

Nous faisons une spéclalité de la fabrication des man-
ches en bois — '

LA QUALITE D'ABORD a toujours &té notre politique
pour tous nos produits.

LES MANCHES DE STILL Joulssent dans tout le Do-
minion d'un renom qui les met au premier rang des
articles de vente rapide pour le détaillant.

STILL sont en vente.

Il s’en vend plus au Canada que ceux de n’importe
quelle autre marque. LES MANCHES DE STILL sont
faits avec soin avec des bois canadiens de haute qua-
lité et exceptionnellement résistants: Manches de ha-
che, de pique, de masse et de marteau. Manches Cant;

de bons profits au détaillant et une satisfaction par
faite au client.

J. H. STILL MFG. COMPANY
St. Thqmas - - Ontario

—

Partout ol I'on demande ce qu'il y a de mieux, les

Hook et Peavie.- Les MANCHES DE STILL donnent °

17

ANNEES

de tabricaiion |
des Peintures et Vernis

RAMSAY'S
Cette durée: est votre garantie
Laissez-nous résoudre vos problénfe.vswdg Pemlure

A, RAMSAY & SON GCOMPANY
Fabricants de ?eintures et Verp_is’ depuis 1842
TORONTO MONTREAL VANCOUVER
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LA BANQUE.NATIONALE
. FONDEE EN 1860

Capltal autorisé .. .. .. .. $5,000,000
Capital versé .. .. .. .. .. 2,000,000
2,200,000

Réserve .. .. «¢ ¢¢ oo oo

Notre service de billets circulaires pour voyageurs
“Travellers Cheques” a donné satisfaction 2 tous nos
clients; nous Invitons le public & se prévalolr des avan
tages que nous offrons.

Notre bureau de Parls,

14 RUE AUBER

est trds proplce aux voyageurs canadiens qul visitent
I'Europe.

Nous effectuons les vlremenu de fonds, les remboun
sements, les encalssements, les créditsa commerciaux en
Europe, aux Etats-Unis et au Canada aux taux les plus bas

W. DESJARDINS,

Boucher

Automobiles a Louer

Boeuf, Mouton, pour voyages,

Lard, etc., etc. mariages et
baptémes
1403 RUE WELLINGTON. Tél. Vic. 2998
MONTREAL
LaSalle 1748

D. RICHARD

Epicerie, Tabac, Cigares, Provisions, etc.

348 rue Bourbonniére, MONTREAL

Tél. Main 2877 Salalson: St-Louls 8059

J. B. DESCHAMPS & FILS

BOUCHERS

Etal 55, Marché Bonsecours, MONTREAL

Tél. Est 9240

CAMIL DAVID

BOUCHER

Boeuf, veau, mouton, lard frais et salé, légumes de
toutes sortes

1010 rue Ontarlo Est,

Tél. Main 3880
Bonsecours Dressed Meat Co.

’Succe‘sseurs de Bissonnette & Jarry -

BOUCHERS EN GROS

1a6 Marche Bonsecours, MONTREAL

En é&crivant aux annonceurs, mentionnez “Le Prix Courant”, s.v.p.

BANQUE PROVINGCIALE

DU CANADA

DIVIDENDE TRIMESTRIEL No 64

AVIS est par les présentes donné qu'un divi-
dende de DEUX POUR CENT (2%), étant au
taux de HUIT POUR CENT (89%) I'an sur les
actions anciennes et nouvelles entidrement li-
bérées de cette Institution, a été déclaré pour
le trimestre finissant le 31 décembre 1919; de
plus, un dividende-intérét au taux de HUIT
POUR CENT (8%) I'an sur les versements
faits en acompte sur les souscriptions a la nou-
velle émission de capital a été également dé-
claré pour le temps couru au 31 décembre
1919. Le tout sera payable au bureau central
de la Banque, a Montréal, et a ses succursales,
le ou aprés le deuxidme jour de janvier 1920,
aux Actionnaires enregistrés dans les livres le
16 décembre prochain.

Par ordre du Conseil d’Administration.
Le vice-président et directeur général,

TANCREDE BIENVENU
Montréal, le 28 novembre 1919.

MONTREAL

BANQUE D'HOCHELAGA
: ——Fondée en 1874 —

Capital autorisé . 90 ag $10,000,000
Capital versé et fondo de rclervo e Gielse 7,800,000
Total de l'actif audeld de .. .. .. .. .. .. 67,000,000

—— omt-:c'raunsé —

Messieurs J.-A. Vaillancourt, président;
I'hon. F.-L. Belque, vice-président;
A. Turcotte, E.-H. Lemay, I'hon. J.-M. Wilson,
A.-A. Larocque, et A.-W. Bonner.
Beaudry Leman, gérant-général,
Yvon Lamarre, inspecteur.

SIEGE SOCIAL: MONTREAL (112'ruo 8aint-Jacques)
Bureau Principal: 95 rue Saint-Jacques
F. G. Leduc, gérant,

115 Succursales et Agences au Canadi

39 Bureaux de Quartlers

Tout dép6t D'UN DOLLAR ou plus ouvre un
compte & la Banque sur lequel est payé deux
fois par année un intérét au taux de 3% l'an.

La Banque émet des LETTRES DE CREDIT CIRCU-
LAIRES et MANDATS pour les voyageurs, ouvre des
CREDITS COMMERCIAUX, achéte des traites sur les
puys étrangers, vend des chéques et fait des PAIE
MENTS TELEGRAPHIQUES sur les principales villes
du monde; prend un soin spécial des encaissements qui
lui sont confiés, et fait remise p.omptement au plus bas
taux de change.
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FINANCES

LE DOLLARD ET LE FRANC

Plusieurs financiers. canadiens font depuis
quelque temps des spéculations sur des francs fran-
cais. On sait, en effet, que le franc frangais vaut
moins qu’il valait et qué, par contre, le dollar cana-
dien ou américain a une plus grande valeur sur le
marché monétaire de Paris. En temps ordinaire,
1 dollar valait de 6 fr. 16 & 6 fr. 26, mais depuis la
guerre, la valeur du dollar a Augmenté de plus de
50 p. c., c’est-A-dire qu’on donne maintenant de 11
fr. 72 & 11 fr. 74 pour 1 dollar. Plusieurs person-
nes ont voulu profiter de cette aubaine et ont ache-
té des frangs francals qu'ils ont déposés & Paris;
ils retirent d’abord 3 p. c. et vont réaliser d’autres
bénéfices g'ils attendent encore. Il en est méme
qui font des dépbts dans les banques de France
dans le but de s’en servir lorsqu’ils feront un
voyage de 'autre c6té de ’Océan et ils réaliseront
de ce chef, un bénéfice de 50 & 60 p. c..

LE TRAFIC DU PORT DE MONTREAL

L4

Quoique les statistiques n’aient été officielle-
ment publiées par la commission du havre, il ap-
pert toutefois que durant la saison de navigation
qui vient de clore plus de 700 navires ont visité
notre port. On a méme précisé les chiffres & 710
‘qui comprennent des navires venus d’outre-mer,
des cOtes et des grands lacs. Le total d’arrivages
de navires océaniques I'année derniére fut de 674.
La navigation commenca le 22 avril cette année.
Le “Redpath” fut le premier arrivé et le dernier
le “Bassa”. La cléture de la navigation a été plus
hative que I'année derniére quand le “War Fiend”
quitta le port le 14 décembre. Il faut mentionner
cependant, que cette année, le transport des trou-
pes a contribué largement a 'augmentation du
nombre d’airivages. Le “Cassandra” fut le pre-
mier navire qui arriva chargé de troupes, le 56 mai.
La nouvelle marine marchande du Canada a 18 na-
vires en service conjoint avec la Grande-Bretagne
aux Antilles, Terreneuve et 'Amérique du Sud. La
ligne franco-canadienne, qui fait affaire sous le
nom de “La Compagnie Canadienne Ltée”, la Mc-
Lean Kennedy Ltd., la Marine Navigation Comapy
of Canada et la France and Canada Steamship Co.,
font le service entre la France et le Canada et ’on
s'attend que ces quatre compagnies auront en dis-
ponibilité un grand nombre de navires & la saison
prochaine entre le Canada, le Havre, St-Nazaire
et autres ports de France. La construction de na-

LE PRIX COURANT, vencredi 19 décembre 1919 . 79

vires américains sur les grands lacs aide beaucoup
a4 notre commerce ici par le transport du charbon
et du grain.

LES VENTES DE FOURRURES A L'ENCHERE
- DANS NOTRE VILLE

La Montreal Fur Auction Sales Co., avec un
capital de $56,000,000 vient d’étre formée dans le
but de centraliser au Canada les ventes des four-
rures canadiennes. Depuis des années, Londres et
les marchés de New-York ont bénéficié des ventes
a lenchére de nos belles fourrures canadiennes.
Nos financiers veulent remédier & cet état de cho-
ses et ont choisi Montréal pour &tre le centre des

-ventes & l'enchére de fourrures.”

Dans une assemblée des hommes intéressés
au commerce de la fourrure de renard, tenue ven-
dredi & Charlottetown, Lorne C. Webster, de Mont-
réal, a exposé le projet qui a recu I'approbation gé-
nérale. L’ile du Prince Edouard y est trés intéres-
sée vu qu'un pourcentage considérable de fourrures
de renard argenté vient de cette province.

Parmi les financiers intéressés dans la nou-
velle corporation, on remarque: Lord Shaughnessy,
Lorne C. Webster, président Quebec Railway; Sir
Herbert Holt, président Royal Bank of Canada; W.
A. Black, vice-président et gérant général Olgilvie
Flour Mills, Ltd; J. W. McConnell, St-Lawrence
Sugar Refinery Company; A. Pierce, de A. et E.
Pierce; R. S. Coltart, président Holt-Renfrew Com-
pany; E. E. Cummings, président de Cummings et
Cummings; A. J. Brown, C. R.; F. Gnaedinger, Wm.
Coristine, et F. Cooper.

L'AUTORISATION PERMETTANT L'ASSURANCE
GROUPEE AMELIORERA LA SITUATION
"OUVRIERE

(Suite ‘de la page 81)

genre d’assurance aux Etats-Unis ont été, chaque
mois, considérablement dépassées.

Comme exemple on peut citer le cas d’une
seule compagnie aux Etats-Unis qui a plus de 260
millions de cette sorte d’assurance dans ses livres
aujourd’hui représentant approximativement 10
pour 100 de son total d’affaires.

Tout récemment, par le Board of Trade de
Kingport, Tenn., tout ouvrier sur la feuille de paye
de chaque firme dans la localité fut couvert par
Tassurance groupée.

11 est heureux que la Sun Life se soit fait I'ini-
tiatrice de ce genre d'assurance et qu’elle en fasse
profiter I'industrie et le commerce canadiens. De
fait ce besoin se faisait déjd sentir depuis long-
temps au pays, mais nos industriels n’étajent gue-
re disposés A s’adresser i I'étranger pour obtenir
cette protection pour leurs employés,
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. Assurances et Cartes d'Affaires

Garantie de Contrat

Entrepreneurs-Contracteurs

Les Munlcipalités exigent des Cons-
tructeurs de chemins des dépdts de
garantie pour la bonne exécutions dans
un. temps détermind des travaux en-
trepris. Les propriétalres exigent aussi
des Contracteurs des dépdts de garan-
tie de méme nature. “La Prévoyancd
moyennant une Indemnité relative-
ment minime garantit la bonne exécu-
tion des obligations de toutes espdces
contractées par des Entrepreneurs et
leur permet ains! de faire fructifier des
capitaux qul, déposés en garantle, ne

que de la banque.

Pour plus amples renselgnements,
s'adresser & '‘La Prévoyance”, 189 rue

et 1627,

J. C- GAGNE,
Directeur-Gérant.

LA PREVOYANGE

leur rapporteralent que I'intérét modi-

St-Jacques, Montréal. TélL Malin 1628 |

CAHAD

ASSURANCE
COMMERGIALE

Un commerce quel qu'il soit he
saurait étre solidement protégé,,
sl ceux qui contribuent le plus
a son succés ne sont pas titu-
laires d'une Police d'Assurance
dite de ProtectionCommerciale.

S'adresser pour tous
renseignements a la

ASSURANGE COMPANY

Siége social - -. TORONTO

GEO. GONTHIER  H.-E. MIDGLEY
Licenclé Inst. Comptable. Comptable

. Incorporé.
GONTHIER & MIDGLEY
Comptables et Auditeurs
10 rue St-Frs-Xavler, - ONTREAL
Téléphone MAIN 2701-9
Adresse télégraphique: “GONTHLEY"

La Compagnle d’Assurance’
Mutuelle du Commerce

Contre I'Incendle

Actif- . . . ... .,. $1,151,243.57
DEPOT AU GOUVER-
NEMENT . ..... $69,660.00

—Bureau principal:— ’
179 rue Girouard, Salnt-Hyacinthe.

A LIFE

 ASSURANCE COMPANY </ 8

Bureau Principal
an?le de la rue Dorchester ouest
et I'avenue Unlon,. MONTREAL.

DIRECTEURS:

dent et directeur gérant; Le-
wis Laings, Vice-Président et
Secrétaire; M. Chevalier; A.
A-G. Dent, John Emo, Sir
Alexandre Lacoste, Wm. Mol-
son Macpherson, J.-C..Rim-
mer, Sir Frédéric Willlams-
Taylor, L.L.D., J. D. Simpson,
Sous-Secrét. :

J-Gardner Thompson, Prési-

Malison fondée en 1870

AUGUSTE COUILLARD

IMPORTATEUR DE

Ferronnerle et Quincalllerle,
Vitres, Pelnture, etc.
- Spéclalité; — Potles de toutes sortes.

Nos ‘232 & 239 rue St-Paul
Ventes 12 et 14 St-Amable, Montréal

Verres

geurs et fait bénéficler ses clients de
cetté économie. Attention toute spé-
clala aux commandes’ par la malle.
"Messieurs les marchands de la cam-

prix du marché.

La malson n'a pas de commis-voya- |’

-Assurance Mont-Royal
Compagnie Indépendante (Incendie)
17 rue St-Jean, Moniréal
I'hon. H.-B. Rainville, Président

P. J. Perrin et J. R. Macdohald,
gérants conjoints.

“pagnpg seront topjours servis .au plus

P. A. GAGNON, -C.A. .
COMPTABLE LICENCIE
(CHARTERED ACCOUNTANT)
_Chambres 815, 316, 317, Edifice -
' * Banque de Québes
"11 Placé d’Armes, MONTREAL

Maln 7059 : : d
PAQUET & BONNIER .

Comntablaa [ianfdatenrs, Audi-

teurs, Préts d’argent; Collection"

Chambre 501 =
120 "St-Jacques, MONTREAL.

.LsR;MONfanlkND*f

Architect?-et Mesureur,’
230 rue St-André, Montréal.

\

En Sorivant aux inno»coun. mentlonnexz "‘I'.'o' Prix co:unnll'.".' tViP- :

Solide Progrés

Des méthodes d'affaires -moder
nes, soutenues par un record, in-
"interrompu de traitements équl-
tables & l'égard de ses déten-
teurs de polices, ont acquis A la
Sun Life of Canada un progrés
phénoménal,

Les assurances en force ont plus
que doublé dans les sept dernid-
res années et ont plus que triplé
dans les onze dernidres années.
Aujourd'hui, elles dépassent de
loin celles. de toute compagnie
canadienne d’assurance-vie.

SUNAFE, OF

. SIEGE

WESTERN

ASSURANCE CO.

Fondée en 1851

/‘sLurances contre Incendie, Assuran-
ces Maritimes, d'Automoblles, con-
tre I'Explosion, I'Emeute, la Désor-
ganisation Civile ét les Gréves.

ACTIF, au-deld de .. .. $7,000,000.00
Bureau Princlpal: TORONTO
. ~(Ont,).
W. B. MEIKLE
Président et gérant général
C. S. WAINWRIGHT, Secrétaire
Sudoursale de Montréal:
61, RUE SAINT.PIERRE -
ROBT. BICKERDIKE, gérant

BRITISH
'COLONIAL

FIRE INSURANCE
COMPANY

 MONTREAL
CANADIENNE
SOLIDE
PROGRESSIVE

ASSURANCES -
- INCENDIE

Aux Taux de I'Association
des Assureurs -

Théodore Meunler, Directeur
. B, A, Charlebols, Sou-:Dlre,chqr

GARAND, TERROUX & CIE

e _'l'ani:iglcn et Coiartyon

48 rue _ﬁqi:refnhti\ie"'o.; Montréal.
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L'AUTORISATION PERMETTANT L'’ASSURANCE
GROUPEE AMELIORERA LA SITUATION
OUVRIERE

Le Département Fédéral de I'Assurance & Ot-
tawa a autorisé une compagnie d’assurance locale
d’émettre des assurances groupées. Cette nouvelle
ne «manque pas d’importance. Son effet. se fera
sentir sans doute 'dans 'amélioration de la situa-
tion ouvri¢re du Canada selon lopm.on des leaders
ouvriers: :

La plupart des gens n'ont qu'une idée obscure
de ce qu’est réellement 1'a ssurance groupée. Cela
a une grande signi ification tant pour le patron que
pour 'employé.  D’apres le systéme qui a été mis

un ouvrier peut obtenir les bénéfices de I'assurance-
vie pour une sonine variant de $500 a $2,000 et
$3,000.

Il y a eu une grande demande des patrons du
Canada qui se sont rendu compte des bénéfices
qu'en retiraient les maisons des Etats- Unis, pour
obtenir des protections d’assurances groupées,

mais ce n’est que récemment que la permission fut
accordée,

bien connue en matiére ouvriére, qui a fait une étu-
de approfondie de la question comme appliquée a
un certain nombre d’industries des Etats-Unis, “est
la protection de 'ouvrier pour sa femme et ses en-
fants. L’ouvrier, en général, avec une famille
s'augmentant périodiquement' de nouveaux nés n’a
que peu d’argent & disposer, surtout avec les loyers
élevés qu’il faut payer et le cotit élevé de la vie, et
bien que I’assurance-vie soit devenue une nécessité
de la vie, Pouvrier est obligé par les circonstances
de s’en passer. Avec le nouveau systéme qui vient
d’étre adopté au Canada, un ouvrier aussi pauvre
qu’il soit peut s’assurer des funérailles convenables
et 'octroi de son enveloppe de paye un an apreés sa
mort; cette sécurité rend 'ouvrier meilleur et plus
heureux.”

L’assurance-vie groupée est une forme d’assu-
rance-vie -qui assure un certain nombre donné
T'employés sans examen médical, d’aprés une poli-
ce émise & Pemployeur, dont la prime peut étre
pavée soit, par le patron, soit par le patron et ’em-
pleyé conjointement.
sous ce systéme groupé peut obtenir de ’assuran-
ce-vie'sous sa forme la plus simple sans étre obli-
g¢ de subir les longues formalités médicales et les
Toutines de 'administration.

Dans la plupart des cas, la prime est payée par
le patron. Cela aide le Jpatron. 3 garder ses em-
Noyés et d’apres les statistiques qui ont été compi-
lées, ¢’est une proposition payante pour lui. Les

“Le systéme d’assurance-vie” dit' une autorité

Cela veut dire que I'’employé.
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enquétes montrent que cela colite & un patron de
$456 & $76 de perdre un ancien employé et d’en met-
tre un nouveau au courant.

La demande pour I'assurance groupée est ve-
nue des patrons désireux de fournir de I'assurance-
vie & leurs employés sans que I'un ou l'autre ¢n
soit privé par sélection individuelle au moyen
d’examen médical. Le montant d’assurance accor-
dé aux individus du groupe suit une régle générale.
Une un’té courante pour I'assurance d’un groupe de
personnes salariées est une année de salaire avec
un minimwm de $500;-mais le montant peut étre
fixé & n'importe quelle somme et varit suivant les
polices. Les hénéfices de déeds de la Standard Oil.
Comipany varient suivant la longueur du Service
d’un minimum de $500 & un maximum de $2,000 et
de trois mois & douze mo s de paye mtegmle pour
les bénéficiaires,

Ces polices 'prises par les patrons assurent
tous leurs employ¢s pour leur terme de” sexnnc Si
un employé abandonne sa position, il a le droit de
continuer son assurance sous la forme d’une poli-

ce individuelle sans examen physique, en payant la

prime correspondant & son adge au moment méme,
et d’aprés un plan publié par la compagnie d’assu-
rance sauf le terme d’assurance, pourvu que de-
mande en soit faite dans les trente jours qui. sui-
vent 'abandon du service, ‘

“L’assurance groupée est la forme de police la
plus attrayante pour le salaire, et comme il y a une
demande sans cesse croissante de la part des pa-
trons canadiens pour ce.genre d’assurance, notre
compagnie a pris des arrangemnts pour fournir ce
service aux .compagnies canadiennes”, -disait un
officier de 1la Sun Life. La Sun Life est la premigre
compagnie canadiene qui a recu autorité d’Ottawa
pour commencer le genre d’opérations dans le Do-
minion.

Dans les groupes réguhers le colit brut a été
fixé approximativement & 75 cents par mois pour
mille dollars d’assurance. Les maisons assurent
ordinairement chaque employé pour ¥he somme
basée sur un des plans suivants:—

(a) TUne somme nette telle qu'un minimum
de $500 ou un maximum de $1,000.

(b) Une somme égale & une année de salalre
avec.un minimum de $500 et un maximum de

- $3,000. '

(¢) Une somme graduée selon la longueur
du service. '

L’assurance peut étre payable en une seule fois
ou par acomptes. Les employés doivent étre en:
serwce un_certain temps pour avoir droit & l'assu-

rance groupée, soit six mois ou un an ce qui élimi-

- ne Vouvrier temporaire. L’avantage de T'assurance

groupée pour l'employé est évident par soi-méme.
Le bénéfice qu’en tire le patron est mis en évidence:

par le fait que les prévislons‘d’augmeptation de ce

(A sulvre page 9)
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Tél. 8t-Louls 3694 Prompte Livraison

- ALEXANDRE MONGEON

Ferronnerie, Plomberie, Peinture et Fixtures Electriques

124 rue Beaubien, MONTREAL

Rockland 2563

J. V. PERRAULT

Eplicier-Libraire

2644 Boulevard St-Laurent, MONTREAL

" Rockland 2536

Dame Veuve LEPROHON

8péclalités: Tabac, Cigares, Bonbons, Magulnet. etc.

1007 ave. Van Horne, . MONTREAL

Phone 8t-Louls 717

J. A. MARION

Marchand de Bois et Charbon, Foin et Grains

740 Mont-Royal Est, MONTREAL

T6l La8alle 760

PALAIS DES NOUVEAUTES

" MAISON BOYER
Grand cholix de confection pour dames

1917 rue Ste-Catherlne Est, coin Joliette
MONTREAL

Tél. Bell Est 8879

E. VERDY

PAtlsserie de Cholx — Viande froide, Petits Fours, Glaces,
Sorbets, — Sur Commande

8pécialité de Meringues -

749 rue St-Denis, MONTREAL

A. ST-ONGE

Articles d'épicerie, tabac, etc.

1240 rue Ontario Est,

Tél. LaSalle 1805

L. J. TOUGAS

BOUCHER

364 rue Dufresne, MONTREAL

149 rue Beaubien,

MONTREAL |

Vol. XXXII - No 61
Tél, 8t Louil 1076

D. VANASSE

Marchand-électricien — Réparations de toutel sortes
Gros et détall

810 ave. Papineau, prés Mont-Royal, Montreal

Tél. EST 0066 Résldence: 1876 Bordeaux
“ ROCK. 2667 Tél. 8T-LOUIS 6711

P. 0. COULOMBE & CIE

8pécialité: Foin en Gros — Bols, Charbon, Grains, Foln
Voitures pour déménagements — Transport de toutes sortes

Bureau Principal Succursale
384 Duluth Est 3191 Boulv. St-Laurent
MONTREAL

Tél. Westmount 553—3306

L. C..CHAPUT

Viandes de choix, Légumes, Fruits,, Poisson et
Articles d'épicerie

5624 rue Sherbrooke ouest, . MONTREAL

TEl. Est 7396 Résidence: Est 7585

MARTINEAU FRERES

Charbon, Bols, Foln et Grains

136 et 138 rue Dorion, MONTREAL

Tél St-Louls 5853 Résidence: 151 Beaubien

J. V. LAPIERRE

BOUCHER

MONTREAL

Tél. Est 4366
Boulangerle de Luxe
COURSOL, CARDINAL Limitée
593 rue Dorchester Est, 'MONTREAL

LaSalle 950 . )
C. SIMARD
Articles d'épicerie, Légumes et Fruits, etc.

446 rue Orléans, ' MONTREAL

~Tél. Est 9019

~J.N. TRUDEAU

Eplcerlea ,Clgares, Clgarettes, ete.

236 rue Montcalm, MONTREAL
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Joyeux Noel !

Un Joyeux Noél a vous, messieurs !

EE houx rouge, le gui d'un blanc de neige, la mousse odorifé-

rante enguirlandent le monde de la verdure de Noél. Les
coeurs redeviennent jeunes et, pendant ces fétes, rien n'existe
que l'esprit joveux de Noél qui se trouve dans l'air. Ainsi donec,
comme entre am.s, nous vous adressons nos sotthaits de la
saison.

OUS profitons de cette occasion pour vous remercier de

votre encouragement loyal dans le passé et pour votre
courtoisie dans toutes nos relations d’'affaires, et nous espérons
voir ia continuation de ces bhonnes relations dans l'avenir.

Et avec le joyeux carillon des cloches de Noél adressant leur
message: “Paix sur la terre aux hommes de bonne volonté",

nous répétons—

Un joyeux Noél a vous, messieurs, et puisse I'An Nouveau vous
apporter bonheur et prospérité,

The Hamilton Stove & Heater Co., Limited

Successeurs de

The Gurney Tilden Co., Limited

HAMILTON - CANADA

75 ans de fabrication réussie des Poéles Souvenir et Fournaises New ldea.

En écrivant aux annonceurs, mentionnez “Le Prix Courant”, s.v.p.
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Joyeux

Noel !

Tel est le souhait que nous adres-

sons a tous nos clients et amis et
a tous les marchands de la Pro-

vince de Québec a la veille de
cette féte religieuse et familiale

qui groupe au foyer, dans une at-
mosphére de joie, tous les élé-
ments de ncs bonnes familles ca-
nadiennes. Et nous désirons sin-
cerem.ent aue ce souhait se réa-

lise le plus largement possible.

OTTAWA
PAINT
" WORKS
LINITED

OTTAWA,

Canada.




